

  Экстраординарный гений Глава 1- Возрождение 1988 года


  

    
      Сяо Юй, Сяо Юй, вставай. Скоро 12 утра. Вставай и покушай пельмени. 
 
 Фэн Юй почувствовал, что голос немного незнакомый, но очень ласковый. Он пробормотал ответ и открыл глаза, но увидел, что в памяти есть только одно лицо.
 
 Сестра?
 
 Теперь ты проснулся. Поторопись и умойся. Говорили тебе не пить, но ты настоял на том, чтобы пить. Ты пропустил ночное шоу Весенний фестиваль - сказала Фэн Даньин с улыбкой.
 
 Праздник Весеннего фестиваля? Сегодня Лунный Новый год?
 
 Фэн Юй, почувствовав замешательство, огляделся. Старая комната, менее шести квадратных метров, односпальная кровать, постельные принадлежности с заплатками, старый деревянный стол, над головой 20-ваттная лампа с тусклым светом, старые газеты на стенах, все из которых являются национальными событиями, которые он не может вспомнить.
 
 Разве это не старый дом из детства? Но этот дом уже давно снесли с развитием городов, и как моя сестра стала такой молодой?
 
 Фэн Юй поднял руку, только чтобы обнаружить, что это определенно не шутка, потому что его ладони стали меньше, а руки стали тоньше.
 
 Он поспешно выскочил из кровати и встал у дверной рамы. Дверная рама имела ножевую маркировку, фиксирующую его рост, он делал это каждый год в лунную новогоднюю ночь. Самая высокая маркировка показывает 1988, 166 см.
 
 Сейчас 1988? Он еще не закончил, среднюю школу?
 
 Он ущипнул себя и почти вскрикнул от боли. Это не сон?
 
 Фэн Юй открыл дверь, его мать готовит пельмени в кастрюле. Он жил в небольшом домике. Кухня находится за пределами его комнаты, а с другой стороны кухни находится гостиная. Гостиную также называют центральной комнатой на ферме.
 
 Ты проснулся? Ты все еще хочешь выпить в будущем? - Чжан Мухуа нежно смотрит на своего сына.
 
 Фэн Юй взглянул на его еще темноволосую мать с усталыми глазами.
 
 Мам, ты много работала.
 
 О чем ты говоришь? Поспеши умыться и посмотреть телевизор. Пельмени скоро будут готовы.  - Чжан Мухуа, услышав то, что сказал Фэн Юй, осталась очень довольна. Это показывает, что ее сын вырос. Когда Фэн Юй увидел своего отца, сидящего на скамейке в гостиной, его губы задрожали. В будущем, когда у него была возможность зарабатывать деньги, у его отца, на конечной стадии, был обнаружен рак головного мозга и в течение трех месяцев отец скончался. Из-за смерти отца Фэн Юй был в трауре на протяжении нескольких лет.
 
 Папа. - Фэн Синтай повернулся и посмотрел на своего сына: о, ты встал. До сих пор чувствуешь головокружение? Иди ... посмотри телевизор. Это традиционный народный танец. 
 
 Больше нет головокружения. Опьянение прошло. Пап, я хотел бы выпить с тобой позже.  
 
 Видя сердитое выражение своего отца, Фэн Юй быстро сказал: Пиво. 
 
 В своей жизни Фэн Юй выпивал со своим отцом только несколько раз. Теперь Фэн Юй снова захотел выпить с отцом.
 
 Все еще не усвоил урок? Хорошо. Тогда выпей побольше. Посмотрим, в состоянии ты будешь проснуться завтра в день нового года! Даньин, принеси две бутылки пива.  - Фэн Даньин беспомощно покачала головой и пошла за пивом и стаканами.
 
 В гостиной стоит односпальная кровать с постельным бельем. Фэн Даньин пошла в школу-интернат и вернется только во время каникул. Когда она вернется, она будет спать со своей матерью. Эта кровать для Фэн Синтай. Но три года назад она принадлежала Фэн Юй.
 
 В гостиной, Западная стена представляет собой вертикальный трех дверный шкаф-купе, а над шкафом - два чемодана. На массивном деревянном столе стоял 14-дюймовый черно-белый телевизор, который показывал программу весеннего фестиваля.
 
 Посреди гостиной стоял складной круглый стол, наполненный посудой и приборами. В общей сложности восемь блюд, но все остатки от ужина. Есть курица, рыба, свинина и др. Всего восемь мясных блюд. Фэн Юй не смотрел телевизор, а подошел к передней части гардероба, чтобы посмотреть на себя в зеркало. Хотя освещение не очень хорошее, Фэн Юй может ясно себя видеть. Он всего лишь подросток с небольшим ушибом под носом. Он посмотрел на настенный календарь у двери, 16 февраля 1988 года, канун Нового Года. Теперь он может быть уверен, что он рожден снова! Мать быстро приготовила пельмени, Фэн Юй и Фэн Даньин пошли на кухню, чтобы помочь принести пельмени. После того, как все четверо сели, Фэн Синтай взял палочки для еды. 
 
 Сяо Юй, ты собираешься снова пить?! - Чжан Мухуа уставилась на Фэн Юй.
 
 Мама, сегодня Новый Год, позволь мне выпить еще. - Фэн Синтай также сказал ему несколько слов. Чжан Мухуа покачала головой. Фэн Юй также старательно разливал пиво для своей матери и сестры. Семья должна выпить вместе. 
 
 Папа, мама, сестра, с Новым годом, ура!
 
 Фэн Юй небрежно съел остатки на столе, которые казались очень вкусными. В течение этого время, гормонов роста, как в будущем, нет. Все рыбы, кролики пойманы. Курица и свиньи свои. Отец и сын ели эти блюда и пельмени. Фэн Синтай разрешает каждому выпить только одно пиво.
 
 После ужина Фэн Юй помылся и лег в свою комнату. Лежа в постели, он метался и поворачивался. Он думает о своей предыдущей жизни, прежде чем вернуться во времени.
 
 Фэн Юй был мужчиной средних лет в свои сорок. После ухода в отставку из компании по ценным бумагам он сделал некоторые инвестиции. Он инвестировал в акции, фьючерсы, золото, сырую нефть. Хотя он не слишком успешен, его доход все еще не плох.
 
 У него была жена и не было детей. Из-за того что его отец рано умер, мать жила с ним.
 
 Он вспомнил, что это была весна 2015 года. Для того, чтобы отвезти жену на лечение бесплодия за границу, он хотел немного подзаработать. Он использовал все свои сбережения, заложил свой дом и машину, и одолжил крупную сумму денег и вложил в фондовый рынок. По его прогнозам, это бычий рынок и даже дураки могут зарабатывать деньги. 
 
 Вначале ситуация была очень хорошая. За короткое время его инвестиции удвоились. Но он хотел получить больше прибыли. Таким образом, он смело использует высокие рычаги с инвестиционной компанией. Если его инвестиции удвоятся снова, он сможет ничего не делать до конца своей жизни и все равно сможет жить комфортно. Когда фондовый рынок вырос до 5000, он был жадным, как и многие другие люди. Он думал, что фондовый рынок будет продолжать расти. Фондовый рынок немного вырос. 
 
 Однако вскоре упал, и поскольку он использовал высокое кредитное плечо и не имел дополнительных средств, у него был большой убыток. Выплатив заемные деньги, он остался так же беден, как церковная мышь. Его жена не знает, что дом и автомобиль были заложены, и он не знал, как встретиться со своей семьей, когда шел домой.
 
 Он был банкротом. В тот же день он много выпил и "случайно" упал на дорогу перед людьми и был сбит большим грузовиком.
 
 Таким образом, это не должно было рассматриваться как самоубийство. Страховой полис от несчастного случая он купил чтобы выплачивать миллионы. Достаточно выкупить дом и машину, а также оставить сумму денег для матери и жены. Он вспомнил, что когда посмотрел на большой грузовик, несущийся на него, он подумал, что если Бог может дать ему шанс вернуться, он не захочет умереть еще раз так трусливо. Он хочет, чтобы его семья прожила комфортную жизнь!
 
 Но он не думал, что Бог действительно даст ему шанс вернуться!
 
 Поскольку Бог позволил ему вернуться, он не переживет свою прошлую жизнь, сожалея. Он хочет стать богатым, он хочет стать легендой в инвестиционном мире!
 
 Думая об этом, Фэн Юй не мог не кричать: Я, Фэн Юй, вернулся !!!
 
 Сяо Юй, перестань кричать и быстро ложись спать.  - Чжан Мухуа крикнула с другой стороны стены. При этом жалуясь на мужа. Как он может снова позволить своему сыну пить ночью?
 
 Услышав жалобы матери, Фэн Юй улыбнулся и повернулся спать.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/256383

    
  





  Экстраординарный гений Глава 2 - Трагедия не должна повториться


  

    
      Утром Фэн Юй проснулся и нашел под подушкой новогодние деньги в 10 юаней. В эту эпоху эскимо стоило всего два цента, а мороженое - всего три цента. Это была огромная сумма денег! 
 
 Фэн Юй пожелал родителям счастливого нового года и съел несколько пельменей. Затем он позвонил Вэнь Дунцзюнь и отправился к нему домой на новогодний визит.
 
 Вэнь Дунцзюнь, с палкой амулета, весело шел впереди. Время от времени он зажигал фейерверк и швырял вокруг. Фэн Юй не был немного заинтересован. Он чувствовал, что это было слишком по-детски. 
 
 Дунцзюнь, мы гуляли около половины деревни, а остальное примерно так же. Давайте вернемся и поиграем в покер с братом Ляном. 
 
 Хотя деревня была небольшой и насчитывала менее ста домохозяйств, Фэн Юй не мог стоять, прогуливаясь этой холодной зимой. Особенно, когда он был одет в тяжелую ватную куртку и брюки. Он скучал по термобелье и пуховику в своей предыдущей жизни. 
 
 Хорошо, пошли к брату Ляну. 
 
  Дунцзюнь, Сяо Юй, куда вы двое идете? - 17-летний мальчик подошел, чтобы поприветствовать их. Фэн Юй прищурился. Он сознательно избегал этого дома, но деревня была слишком маленькой. 
 
 Брат Чуань, мы ищем брата Ляна, чтобы поиграть в покер, не хочешь ли ты присоединиться? 
 
 В покер можно играть в любое время. Сегодня я пойду на охоту. Хотите присоединиться?  - пригласил Лю Цзичуань.
 
 Услышав слово охота, глаза Вэнь Дунцзюня загорелись. Обычно его отец не давал ему трогать ружье. Но сейчас был лунный Новый год, и его отец выходил. Он может тайно одолжить его? 
 
 Да, я хочу пойти! 
 
 Нет! - кричали и Вэнь Дунцзюнь, и Фэн Юй. Фэн Юй абсолютно не может отпустить Вэнь Дунцзюня. Он сломает одну ногу и пожалеет навсегда! В прошлой жизни Дунцзюнь потерял с ним связь из-за этого охотничьего инцидента. 
 
 Сяо Юй, ты не хочешь идти? Тогда Дунцзюнь, возьми свой дробовик и приходи ко мне домой днем. Мы пойдем в утиную канаву с северной стороны. Даже мы не можем охотиться на лис, мы можем, по крайней мере, найти фазанов и уток. Я вернусь и подготовлю ружье. Приходи в начале второй половины дня.
 
 Когда Лю Цзичуань обернулся, Фэн Юй увидел в глазах Цзичуаня след обиды. Внезапно он понял, что инцидент был не случайным, а преднамеренным. 
 
 После того, как Лю Цзичуань ушел, Вэнь Дунцзюнь с нетерпением посмотрел на Фэн Юй: Давай пойдем на охоту вместе, разве ты не хочешь всегда коснуться ружья? 
 
 Дунцзюнь, ты меня слушаешь. Давай играть в покер, а не ходить на охоту. Охота в течение Нового года неудачна.  
 
 В это время есть меньше людей. Если бы это было до Нового года, людей было бы намного больше, и нам ничего не оставалось бы охотиться. Давай, пойдем вместе. Это будет весело.  - Теперь у Вэнь Дунцзюня было желание вернуть несколько трофеев с охоты и показать их отцу.
 
 Я действительно не хочу идти, и ты тоже не идешь. Обычно ты тоже не общаешься, и мы также близки с ним. 
 
 О чем вы? Мы жили в одной деревне, и хотя мы не знакомы, мы не чужие. Кроме того, мой отец является руководителем деревни, и его семье все еще нужно получить одобрение моего отца, если хотят одолжить трактор от деревни для освоения пустыря.  
 
 Теперь Фэн Юй понимает, почему Лю Цзичуаня была обида против Дунцзюнь. Это было потому, что отец Дунцзюня, деревенский руководитель Вэнь Дэгуан, не согласился одолжить трактор из деревни семье Лю Цзичуаня. 
 
 Дунцзюнь, давайте не будем играть в покер сейчас. Хочу пить. Давай пойдем к тебе домой и выпьем хороший чай твоего отца.  
 
 Нет проблем, мы тоже пообедаем у меня дома. Я также покажу тебе ружье моего отца.
 
 По дороге Донг Вэньцзюнь говорил без перерыва, но Фэн Юй не обращал на это внимания. В своей голове он думал о том, как рассказать отцу Дунцзюня, дяде Вэну. 
 
 Открыв дверь Вэнь Дунцзюня, его приветствовал порыв теплого воздуха. Они бросили на стол меховую шапку с собаки и меховые перчатки с кролика. Вэнь Дунцзюнь убежал, чтобы найти чайные листья своего отца. 
 
 Сяо Юй, есть сладости. Также есть кедровые орехи и семена дыни.  - Мать Дунцзюня, Тан Цзин, дома. Увидев, что Фэн Юй пришел в гости, она с радостью предложила ему новогодних закусок. 
 
 С новым годом, тетя. Где дядя Вэнь? 
 
 А, он пошел навестить секретаря Чжао и скоро вернется. 
 
 Фэн Юй сел на стул и небрежно спросил: Тетя, мы только что встретили Лю Цзичуаня. Его семья хотела бы одолжить трактор деревни, чтобы отправиться в пустоши за пределами плотины. Дядя Вэнь согласился на это?
 
 Тан Цзин улыбнулся и покачал головой: Конечно, нет. Хотя деревня не регулирует освоение частных земель, но трактор деревни предназначался для личного пользования. Этим утром пришел старый Лю и поссорился с вашим дядей Вэнь.
 
 Сердце Фэн Юя сжалось. По этой причине Лю Цзичуань намеренно хотел взять с собой Дунцзюня на охоту. Затем он преднамеренно позволил Дунцзюня войти в медвежью ловушку, в результате чего он станет инвалидом. Другим это может показаться несчастным случаем. Даже сам Вэнь Дунцзюнь тоже считал, что это несчастный случай. Но действительно ли это был несчастный случай?
 
 Иди, попробуй этот черный чай. Посмотри на красивый красный цвет. - Вэнь Дунцзюнь гордо налил Фэн Юй чашку черного чая. Тан Цзин только улыбнулся и ничего не сказала. 
 
 Мама, ты пойдешь к тете Ван, что бы поболтать с ней. Оставь дом мне. К нам придут, чтобы поиграть в покер.  - Громко сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Хорошо, я пойду навестить тетю Ван. В кастрюле есть пельмени, положите себе. 
 
 После ухода своей матери Вэнь Дунцзюнь быстро заглянул под кровать и вытащил деревянный ящик. Ружье и дюжину патронов. 
 
 Дунцзюнь, не ходи. Разве ты не слышал, что тетя только что сказала? Отец Лю Цзичуаня только что поссорился с дядей Вэнь. Боюсь, что с Цзичуань ничего хорошего не получится! - Фэн Юй схватил Вэнь Дунцзюня за руку, пытаясь остановить его. Он не хотел повторения прошлой трагедии.
 
 Многие люди ссорились с моим отцом раньше. В прошлый раз дедушка Ли использовал свои костыли, чтобы ударить моего отца из-за некоторых споров по поводу семян. Но что случилось позже? Во время сбора урожая мой папа отправил людей сначала собрать урожай с земли дедушки Ли, и он успокоился. - Вэнь Дунцзюнь ответил небрежно и оттолкнул руку Фэн Юя. Затем он достал ружье и положил шесть патронов в карман. 
 
 Дунцзюнь, послушай меня, не ходи. Все, что делал Лю Цзичуань, когда он ходил в школу, были драки. Боюсь, на этот раз у него будут плохие намерения. 
 
 Я его не боюсь. Посмотри, что у меня в руке? Посмотрим, посмеет ли этот пан со мной играть. Мое ружье не для шоу! 
 
 Фэн Юй был в растерянности. Дунцзюнь все еще настаивал на том, чтобы идти. Он не боялся Лю Цзичуаня, потому что, хотя этот парень часто дрался, он не использует оружие. Если дело касается ударов, Дунцзюнь не боялся его. 
 
 Посмотрев на часы на стене, Вэнь Дунцзюнь встал: Хорошо, пора. Ты иди домой первым. Я собираюсь искать Лю Цзичуаня. 
 
 В прошлой жизни Фэн Юй вспомнил, что Лю Цзичуань не использовал никакого оружия, пока не стал солдатом и не покинул деревню. Если Фэн Юй последует за ним, он сможет помочь Дунцзюню избежать из медвежьей ловушки. 
 
 Подожди секунду, Дунцзюнь. Я пойду с тобой!
 
 В самом деле? Я знал, что ты хочешь пойти. Скорее возвращайся и возьми ружье из своего дома. Не забудьте использовать мешок, чтобы обернуть его и сказать своей маме, что вы собираетесь поймать крестьянина . 
 
 Вэнь Донг нетерпеливо посмотрел на Фэн Юй, глядя на него  Я знал, что ты хочешь пойти. 
 
 Фэн Юй вздохнул и поспешно убежал домой. Надеюсь, что это был просто несчастный случай. И в этот раз не должно быть абсолютно никаких случайностей. 
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  Экстраординарный гений Глава 3 - Медведь


  

    
      Когда Фэн Юй вернулся домой, он быстро схватил ружье, встретился с Вэнь Дунцзюнем и пошли навстречу с Лю Цзичуанем. 
 
 Лю Цзичуань застыл на минуту, когда увидел, что Фэн Юй держит ружье, но ничего не сказал. Он схватил свою охотничью винтовку и пошел вместе с Фэн Юй и Дунцзюнем к Утиной канаве. 
 
 Фэн Юй, ты сказал, что не хочешь идти, но почему ты передумал? - Внезапно спросил Лю Цзичуань, когда они шли. 
 
 В любом случае, мне нечего было делать дома. Поэтому я решил присоединиться к вам, ребята.  - Ответил Фэн Юй, внимательно глядя на Лю Цзичуаня. Фэн Юй не заметил никаких изменений в выражении лица Лю Цзичуаня. Неужели он неправильно его понять? 
 
 Я знал, что ты хотел пойти. Следуй за мной сегодня, и я позабочусь, чтобы ты не пошел домой с пустыми руками.
 
 Они шли около часа, прежде чем достигли Утиной канавы. Лю Цзичуань достал из кармана пачку сигарет Черная антилопа. Он взял одну сигарету и предложил пачку Фэн Юю и Дунцзюню. 
 
 Я не курю.  - Фэн Юй помахал рукой. Даже если бы он хотел курить, он не курил бы этот вид сигарет без табака и без фильтра. Только те заядлые курильщики могут выдержать этот тип сигарет. 
 
 Вэнь Дунцзюнь также махнул рукой: Брат Чуань, я тоже не курю. Однако, когда мы будем возвращаться, и я слишком устану, чтобы идти, я возьму у тебя одну. 
 
 Хорошо, я дам вам обоим испытать свои навыки стрельбы. Помните, не бегайте в этой области. Здесь много охотничьих ловушек. Самое главное, когда ружье не используете, всегда направляйте дуло вниз. Это для предотвращения несчастных случаев. Не открывайте огонь слишком поспешно. Лучше подождать, чем случайно кому-то навредить.  - Сказал Лю Цзичуань. 
 
 Я понял. Поспеши. Фазан только что просто пролетел мимо! - Подгонял Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Фэн Юй с любопытством посмотрел на Лю Цзичуань. Судя по тому, как он говорит, он, похоже, не собирается причинять вред Дунцзюню. Было ли это потому, что я присоединился к ним в этой охоте, или я слишком много думал, и это был действительно несчастный случай 
 
 Следуй за мной и попытайся наступать туда, куда я ступил. Хорошо, остановись Фэн Юй, ты спрячешься за этим деревом. Ты можешь заряжать патроны, но направь ружье вниз. 
 
 Брат Чуань, пусть Дунцзюнь останется здесь. Я буду прятаться у дерева напротив тебя.  - Фэн Юй все еще не хотел оставлять Вэнь Дунцзюня наедине с Лю Цзичуанем. 
 
 Хорошо, Дунцзюнь остаться здесь. Мы будем на расстоянии тридцати метров друг от друга. Даже если произойдет осечка ружья, никто не пострадает. Не забудьте остаться рядом с этим деревом. В окрестностях есть ловушки для большой дичи. Попасть в большую ловушку может быть очень опасно.  - Лю Цзичуань приказал. 
 
 Вэнь Дунцзюнь махнул рукой, указывая, что они шли быстрее. Затем он оперся на дерево, заряжая патроны в свое ружье, глядя вперед. 
 
 Ты присядешь здесь. Не кричи, если ты не заметил большую дичь. Я пойду туда, и мы вернемся через час.  - Проинструктировал Лю Цзичуань и пошел вперед по глубокому снегу. 
 
 Хорошо.  - Фэн Юй кивнул и начал заряжать ружье.
 
 Независимо от того, как ты смотришь на Лю Цзичуаня, он не выглядит так, будто собирался причинить вред Дунцзюню. Но как объяснить след обиды в его глазах раньше днем? Фэн Юй был уверен, что не может ошибаться в отношении Цзичуаня с его сорокалетним опытом жизни. 
 
 Подождав почти полчаса, Вэнь Дунцзюнь потерял терпение. Фазанов нет, не говоря уже о большой дичи, таких как косуля, рысь (дикие кошки), лисы и т.д. Он задавался вопросом, не собираются ли они сегодня идти с пустыми руками. 
 
 Они шли больше часа, чтобы добраться сюда, и потребуется больше часа, чтобы вернуться назад. Кроме того, они ждали час в этом холодном месте.
 
 Вэнь Дунцзюнь высморкался. Он должен был следовать предложению Фэн Юя и оставаться дома, и играть в покер. Это было бы намного комфортнее по сравнению с этим. 
 
 Выстрел! 
 
 Вдали раздался выстрел. Вэнь Дунцзюнь выпрямился и оглянулся. Лю Цзичуань застрелил в рысь. 
 
 Вэнь Дунцзюнь взволнованно встал и побежал к Лю Цзичуаню, забыв, что он не должен бегать. 
 
 Лю Цзичуань внезапно выбежал из леса, скрестив руки, чтобы подать сигнал Дунцзюню. Вэнь Дунцзюнь подумал, что Лю Цзичуань хвастается ему, и побежал еще быстрее. Однако Фэн Юй мог сказать, что Лю Цзичуань пытается позволить Дунцзюню не переходить. 
 
 Фэн Юй схватил Вэнь Дунцзюня: Дунцзюнь, не ходи туда, в этом лесу есть ловушки!
 
 Чего бояться? Видишь эти следы? Пока я следую этим следам, я не попаду ни в какие ловушки? - Безразлично сказал Вэнь Дунцзюнь. - Эта рысь может быть еще жива. Раньше я не видел живой рыси. 
 
 Фэн Юй хотел что-то сказать, но внезапно заметил, что Лю Цзичуань бежит к ним и кричит:  Быстрее, бегите! Следуйте по следам!  
 
 Недалеко от леса появилась огромная тень. Медведь! 
 
 Брат Чуань, ложись! - Вэнь Дунцзюнь прицелился. Он еще не разу не стрелял в медведя в своей жизни! 
 
 Фэн Юй не знал, что сказать. Этот Дунцзюнь глупый или смелый. Если этот большой медведь не ранен в его жизненно уязвимые места, такие как глаза, его нельзя легко убить. С его толстой шкурой десять выстрелов могут даже не убить его!
 
 Лю Цзичуань поспешно лег на снегу, когда Вэнь Дунцзюнь выстрелил. Мимо! Вместо того, чтобы ранить медведя, выстрел сделал медведя еще более злым! 
 
 Прекрати прицеливаться и быстро беги! - Фэн Юй вытащил Дунцзюнь. С нашими навыками стрельбы, когда мы раним медведя, медведь будет прямо перед нашим лицом. 
 
 Все трое бежали как сумасшедшие. Но из-за снега они не могли быстро бежать. Тем более они все еще держались за свои тяжелые орудия. 
 
 Не беги туда. Там ловушки! - громко крикнул Лю Цзичуань. 
 
 Фэн Юй схватил Вэнь Дунцзюня и изменил направление. Однако эти трое не могли обогнать медведя в этом густом снегу. Расстояние между ними и медведем приближалось. Лю Цзичуань был всего в тридцати метрах от медведя.
 
 Брат Чуань, приведи сюда медведя! - Фэн Юй стиснул зубы и потянул Вэнь Дунцзюня к области с ловушками. Если медведь не будет пойман ловушками, то, по крайней мере, один из трех из них должен будет умереть здесь. Конечно, этот человек, скорее всего, будет Лю Цзичуань. 
 
 В тот момент у Лю Цзичуаня не было другого выбора. Он даже не успел зарядить свое оружие. Он поспешно побежал к Фэн Юй. Если бы он, к несчастью, наступит на какие-либо ловушки, он определенно умрет.
 
 Разве медведи не должны в спячке в это время года? Почему этот медведь бегает сейчас? Если медведь только проходил мимо, он не должен приближаться к нам, если мы прятались. Этот медведь, должно быть, голодал и вышел из зимней спячки в поисках пищи. Кроме того, медведь был возмущен выстрелом из оружия. При столкновении с разъяренным медведем даже самому опытному охотнику со стаей охотничьих собак придется бежать. 
 
 Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь быстро зарядили оружие и наблюдали, как Лю Цзичуань бежал к ним, а медведь внимательно следил за ними. 
 
 Лю Цзичуань усердно молился, чтобы не наступать ни на какие ловушки, пока он бежал. Из-за сильного снегопада он не мог видеть, есть ли какие-нибудь ловушки на земле.
 
 Щелк!
 
 Сработала ловушка. Лю Цзичуань упал на землю. К счастью для него, это была маленькая ловушка для животных. Он сел на землю и попытался освободить ногу из ловушки обеими руками. Медведь все ближе и ближе. Между ним и медведем оставалось всего десять метров. 
 
 Выстрел! 
 
 Выстрел. Медведь сделал шаг назад, и на его ухе появились пятно крови. 
 
 Рев ~ ~ 
 
 Медведь стал еще более агрессивным! 
 
 Дрожащими руками Фэн Юй держал ружье. Если добавить свою прошлую, так и настоящую жизнь, он стрелял только в маленьких птиц. 
 
 Выстрел! 
 
 Был произведен еще один выстрел. На губах медведя появилось немного крови. Вэнь Дунцзюнь также ранил медведя.
 
 Но медведь еще не упал. Вместо этого медведь увеличил скорость и бросился к Лю Цзичуаню, который все еще был на земле. 
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  Экстраординарный гений Глава 4 - Возвращение домой


  

    
      Слава Богу. Медведь ступил в большую ловушку, предназначенную для медведей, и упал на землю, рыча от боли. 
 
 Лю Цзичуань вырвался из ловушки на ноге и быстро зарядил оружие. 
 
 Дзинь ~ ~ 
 
 Даже с ловушкой, медведь все еще пытался напасть на Лю Цзичуань. Но ловушка была прикреплена к толстой металлической цепи, а другой конец был привязан к дереву. Длина цепи не позволяла медведю добраться до Лю Цзичуаня. 
 
 Выстрел! Выстрел! Выстрел! 
 
 Было слышно три последовательных выстрела. Фэн Юй, Дунцзюнь и Лю Цзичуань стреляли. Медведь не смог увернуться из-за близкого расстояния, и все три выстрела попали медведю в голову.
 
 Медведь упал на землю и несколько раз дернулся. Кровь медленно текла и окрашивая заснеженную землю. Лю Цзичуань быстро встал, перезарядил ружье и медленно приблизился к медведю. 
 
 Выстрел! 
 
 Медведь дернулся еще два раза и перестал двигаться. 
 
 Лю Цзичуань прислонился к дереву и перезарядил ружье. Трясущимися руками он достал пачку сигарет с черными антилопами и закурил одну сигарету. Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь подошли, схватили пачку сигарет и закурили по одной сигарете. 
 
 Спасибо - Выкурив сигарету, сказал Лю Цзичуань.
 
 Ха-ха-ха, хватит благодарить нас. Брат Чуань, мы охотились на медведя, и мы определенно можем продать его за большие деньги!  - Глаза Вен Дунцзюня сияли, когда он думал о завистливом взгляде других жителей деревни, когда они вернутся в деревню. 
 
 Фен Юй потерял дар речи на отношения Вэнь Дунцзюню. Фен Юй продолжал смотреть на Лю Цзичуаня. Лю Цзичуань до сих пор не выпустил свое заряженное ружье. 
 
 Брат Чуань, Дунцзюнь, давайте договоримся. Я куплю этого медведя у вас обоих, а взамен одолжу вам трактор моей семьи на пятьдесят пять лошадиных сил для вспашки и посева. - Фэн Юй сказал. Он вдруг подумал об этой идее. Таким образом, он смог стереть обиду Лю Цзичуаня на Дунцзюня, а также получить некоторую прибыль в качестве стартового капитала для своих будущих инвестиций.
 
 Он не смог заработать много денег, используя трактор в деревне, но в городе было много покупателей для этого медведя. 
 
 Хотя сейчас было не время для инвестиций, появилась фантастическая возможность. Первоначально он думал, что упустил бы эту возможность, но теперь, не только он смог воспользоваться этой возможностью, его инвестиционный план может быть на несколько лет раньше его первоначального графика. 
 
 Лю Цзичуань бросил ружье на землю и взволнованно схватил Фэн Юй за руку: В самом деле? Твой отец согласится на это?
 
 Если я пообещаю моему отцу, что я буду принят в престижную среднюю школу в городе, он обязательно согласится. Дунцзюнь, а ты? Ты согласен на эту сделку?
 
 Вэнь Дунцзюнь подумав, сказал: Я возьму эту рысь, и вы оба должны сказать другим, что именно я охотился на нее. Кроме того, я тот, кто первым выстрелил в медведя. 
 
 Хорошо, договорились. Давайте поторопимся и сделаем санки и вернемся в деревню. Этот медведь весит от 100 до 150 кг. Будет нелегко притащить его в деревню.  - Сказал Фэн Юй. Он не был заинтересован в хвастовстве. 
 
 Лю Цзичуань снова проверил медведя. Тело медведя стало холодным. Он точно был мертвым. Лю Цзичуань также поднял рысь. Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь использовали ветки деревьев и мешки, чтобы сделать простые сани. Они будут центром внимание, когда вернутся в деревню. 
 
 …… 
 
 Старина Вэнь, почему Дунцзюнь еще не вернулся? Может ли что-то плохое случиться с ним? - С тревогой спросил Тан Цзин.
 
 Что может с ним случиться? Он украл мое ружье. Должно быть, он охотится в Утиной канаве. Он должен вернуться через полчаса.  - 
 
 Как они оба говорят, в их дом вбежал сосед. 
 
 Деревенский лидер, твой герой вернулся! 
 
 А? Старый Чжао, какой герой? - Спросил Тан Цзин. 
 
 Великий герой из твоего дома. Сестра в законе, на этот раз ваш сын охотился на большую дичь. Ты знаешь, что он поймал? Медведя. Большого медведя. Он использовал санки, чтобы привезти его. Все толпятся вокруг и смотрят на медведя! - Взволнованно сказал сосед. 
 
 Вэнь Дэгуан и Тан Цзин выбежали и даже не заперев дверь. 
 
 Брат Джун, ты действительно застрелил этого медведя и рысь? - С любопытством спросил восьмилетний ребенок.
 
 Конечно, если бы не я, эти два зверя сбежали бы. Я преследовал этого медведя несколько миль и убил его одним выстрелом. Да, Цзичуань и Фэн Юй также помогли. 
 
 Вэнь Дунцзюнь хвастался шестой раз детям. По первой версии все трое охотились на медведя вместе. Тем не менее, его история постепенно изменилась: он обнаружил медведя и убил его версией из нескольких выстрелов. Каждый раз, когда он рассказывает об охоте, его история меняется, чтобы преувеличить его роль в охоте. 
 
 Конечно же, этот ребенок смотрит на него впечатлением! 
 
 И Фэн Юй, и Лю Цзичуань не разоблачали ложь Вэнь Дунцзюня. Он был действительно храбрым, но сказать, что он гонится за медведем на несколько миль, никто не поверит. Те, кто охотился раньше, будет знать, что он лжет.
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь в девятый раз начал хвастаться своими смелыми подвигами, кто-то потянул его за уши. 
 
 Ой, ой, ой ……. Кто, черт возьми ... мама, папа? - Голос Вэнь Дунцзюня дрожал. Он украл ружье своего отца для этой охоты. Скорее всего, он будет избит до смерти отцом позже, когда вернется домой. 
 
 Однако это избиение того стоило. Кто еще в деревне смог поохотиться на большого медведя? Только лучший охотник Вен Дунцзюнь! 
 
 Тащи свою задницу домой сейчас же! Остальные, перестаньте толпиться. Темнеет. Быстрее возвращайтесь домой. - Вэнь Дэгуан, как лидер деревни, имел некоторую власть и уважение. 
 
 Вскоре толпа разошлась, за исключением семей Фэн Юй, Вэнь Дунцзюня и Лю Цзичуаня. Три семьи помогли перенести труп медведя в дом Фэн Юй, который был ближайшим.
 
 Дядя Фэн, Фэн Юй пообещал, что весной, когда вы закончите пахать, мы сможем использовать трактор. Взамен медведь будет принадлежать ему, а рысь отправится Вен Дунцзюнь. У деревенского лидера было меньше земли, чтобы он мог использовать трактор, чтобы вспахать землю передо мной. Моя семья может пахать последней. Но нам нужно будет использовать трактор дольше.  - Сказал Лю Цзичуань. 
 
 Все взрослые посмотрели на Фэн Юй. Увидев, что его отец собирается разозлиться, он быстро подошел к отцу и что-то прошептал ему на ухо. 
 
 Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя и кивнул головой в сторону отца Лю Цзичуаня. Брат Лю, нет проблем. Лидер, что вы думаете?
 
 Хорошо. Тогда все решено. Сначала я верну эту рысь. Приходите ко мне выпить позже. Темнеет. Мы вернемся первыми. - Вэнь Дэгуан нес рысь и ушел вместе с женой и сыном. 
 
 Лю Лаоси и Фэн Синтай некоторое время продолжали обсуждать трактор, и он остался доволен своим сыном. Он не ожидал, что его сын решит самое большое беспокойство семьи с охотой. Пустошь, которую он хотел возделывать, была более ста акров. В этом году его семья сможет выйти из бедности, а в следующем году он сможет позволить себе купить небольшой трактор.
 
 После того, как все ушли, Чжан Мухуа начал жаловаться Фэн Синтаю: Почему ты послушал чепуху нашего сына? Подумай, сколько мы можем заработать на тракторе, если будем пахать землю для других. Что мы можем сделать с этим медведем сейчас? Съесть его? 
 
 Мам, а что, если я смогу продать этого медведя в городе Бин за 10 000 юаней? - Сказал Фэн Юй. 
 
 Сколько? - Снова спросила Чжан Мухуа. 
 
 10000! Учитель Сунь сказал мне! - Уверенно сказал Фэн Юй. 
 
 Хотя это было незадолго до реформы и открытия Китая, все еще было не так много домохозяйств, которые имели 10 000 юаней. Например, семья Фэн Юй была одной из домохозяйств 10000 юаней. В городе было больше богатых людей и иностранцев.
 
 Фэн Юй сказал отцу, что этот медведь стоит 10 000 юаней. Хотя, отдавая в аренду трактор другим для обработки земли, можно также заработать ту же сумму, но это было слишком утомительно, и они могут собирать деньги только осенью после продажи урожая. Эта сумма денег также может заработать некоторый процент, если хранится в банке. 
 
 Сынок, ты такой умный. Пусть твой отец продаст медведя завтра в городе. По дороге он также может взять с собой комплект новой одежды для вас и вашей сестры. - Чжан Мухуа счастливо улыбнулась, услышав, что медведь стоит 10 000 юаней. По сравнению с предоставлением трактора другим, оно того стоило, даже если медведь стоил всего 5000 юаней. 
 
 Фэн Синтай посмотрел на свою жену. Сын получает похвалу, пока меня ругают. Кто теперь глава семьи?
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      Утром второго новогоднего дня Фэн Синтай вместе с Фэн Юй погрузили медведя в тележку для трактора, которую будет тянуть трактор мощностью в пятьдесят пять лошадиных сил. Фэн Данин также присоединилась к ним, так как сказала, что хочет встретиться с одноклассником в городе. 
 
 Фэн Синтай не знает того, что знает Фэн Юй. Он вспомнил, что его зять уже начал встречаться с его сестрой. Однако он не ожидал, что его сестра будет настолько смелой, чтобы навестить своего парня в городе. 
 
 Водительский отсек трактора не большой. Итак, Фэн Юй и его сестра могут сидеть только на металлическом брызговике над шинами.
 
 Они добрались до города через 3 часа. Это был второй день нового года. На улицах много было людей, но магазины были закрыты. Они не смогли купить новую одежду. 
 
 Тем не менее, они собираются в международный отель, который открыт в это времени. 
 
 Здравствуйте, я ищу менеджера Юй. - Сказал Фэн Юй. 
 
 Молодой человек, почему вы его ищете? 
 
 У меня есть медведь, чтобы продать вашему менеджеру, Мистеру Юй Чуньюань. Я звонил вчера вечером. 
 
 А, ты сын мистера Фэна? Подожди одну минуту, я позвоню нашему менеджеру.  
 
 Примерно через две минуты, мужчина средних лет в костюме и галстуке вышел. За менеджером Юй следовали два повара, одетые в белую одежду поваров. Все трое посмотрели на Фэн Синтая, заставляя его нервничать.
 
 Здравствуйте, Мистер Фэн. Принеси своего медведя. Я позвал двух поваров, чтобы взглянуть на вашего медведя. Не беспокойтесь. Мы дадим вам разумную цену. - Сказал менеджер Юй, страстно пожимая руку Фэн Синтай. 
 
 Медведь в тракторной тележке снаружи.  
 
 Пока они разговаривали, снаружи слышались звуки громких разговоров людей. Фэн Юй поспешно выбежал. Он боялся, что кто-то может повредить шкуру медведя или украсть его.
 
 У двери он увидел двух Лао Мао Цзы (Советов), смотрящих на медведя. К счастью, Фэн Юй изучал русский в своей прошлой жизни. Он не только говорил по-русски, у него не было проблем с чтением и письмом. Он понимает, что они поражены свирепым черным медведем. Если они смогут выкупить шкуру медведя, они наверняка будут в центре внимания перед своими друзьями. 
 
 Сэр, я охотился на этого медведя с моими друзьями. Я намерен продать мясо медведя в отель, но мы не собираемся продавать шкуру медведя и желчь медведя. 
 
 Кириленко повернулся и удивленно посмотрел на Фэн Юя. Этому мальчику всего пятнадцать или шестнадцать лет. Как он мог знать русский язык? И он сказал, что охотился на этого черного медведя? Не говорите мне, что он из легендарной китайской охотничьей семьи?
 
 Меткость стрельбы слишком хороша. Все раны находятся на голове, и нет других повреждений других частей тела. Этот мальчик действительно снайпер. Я должен купить шкуру этого медведя обратно и сказать всем, что я охотился на этого медведя в Китае. 
 
 Друг, я очень заинтересован в этой медвежьей шкуре. Мне просто нужна шкура, и я могу дать вам очень высокую цену за нее. - Серьезно сказал Кириленко. 
 
 Сколько? Я связался с покупателем, и он дал мне хорошую цену за него. 
 
 Сколько он предлагает? Я удвою то, что он предложил!  - Сказал Кириленко. 
 
 Он предложил десять тысяч долларов! 
 
 На мгновение подумал Кириленко и сказал: Десять тысяч? Тогда мне придется предложить двадцать тысяч? Хотя немного дороже, но без проблем. Я хочу эту шкуру.
 
 Я говорю о рубле! - Добавил Фэн Юй. По текущему курсу 1 рубль эквивалентен 3,4 юаням. 
 
 Кириленко нахмурился. Эта китайская покупка дорогая. Рубль стоит гораздо больше, чем юань. 
 
 Невозможно. Если это 20000 юаней, я могу заплатить вам немедленно. У меня нет ничего, кроме этого.
 
 Кириленко не знал, что его ответ Фэн Юй указывает на то, что Кириленко действительно хочет скрыть, что готов принять цену в 20 000 рублей. 
 
 Безобразие. Я собираюсь продать шкуру другому иностранцу из Советского Союза. Он готов заплатить 10000 рублей.  - Сказал Фэн Юй и без колебаний обернулся. 
 
 Я также могу предложить 10 000 рублей.  - Быстро сказал Кириленко.
 
 Нет, мы договорились, что вы заплатите вдвое больше. 20000 руб. Я могу нанять людей, чтобы они помогут вам с кожей и восстановят шкуру. 
 
 В это время Фэн Синтай и Юй Чуньюань смотрели на Фэн Юя в шоке. Фэн Юй мог на самом деле разговаривать с советами по-русски? Но о чем они говорят? Они же не могут обсуждать сделку о покупке медведя, верно? 
 
 Кириленко поговорил со своим компаньонами и кивнул Фэн Юй: Хорошо. Но вы должны действовать быстро. Я вернусь в Москву через несколько дней. 
 
 Нет проблем, мы можем подписать контракт.
 
 Кириленко убежден, что Фэн Юй из семьи охотников, а также часто имеет дело с иностранцами. Если нет, то почему он подумал о подписании контракта? Он также чувствовал, что Фэн Юй не только великолепный охотник, но и очень умный. Кириленко не знает о рыночной цене шкуры черного медведя, но чувствовал, что платит больше. 
 
 Фэн Юй повернулся к Юй Чуньюань и сказал: Менеджер Юй, я продал шкуру. Мой отец снимет шкуру и принесет. Мы можем обсудить цену остальной части медведя?  
 
 Юй Чуньюань, не видя никаких возражений со стороны Фэн Синтая, сказал Фэн Юй:  Изначально я хотел купить всего медведя. Но сейчас он без шкуры я не могу предложить вам высокую цену. Медведь не должен весить 300 цзинь. Я все равно буду считать его как 300 цзинь и предлагаю 1500 юаней? 
 
 Цена слишком низкая, даже если лапа и желчь медведя не включены. Медведь, без лапы и желчи, 3000 юаней, лапа медведя по 1000 юаней каждая, а желчь медведя - 2000 юаней. Всего 9 000 юаней. - Фэн Юй спокойно вел переговоры с менеджером Юй. 
 
 Мистер Фэн, то что твой сын говорит не имеет никакого смысла. Он думает, что мы просто примем любую цену, которую он предложит? 1000 юаней за медвежью лапу? Невозможно! Я предложу в общей сложности 2000 юаней за медведя, включая лапу и желчь медведя. Эта цена уже очень высока! - Менеджер Юй посмотрев на Фэн Синтая. 
 
 Фэн Синтай не глуп, но он не так красноречив, как его сын. Он покачал головой и указал на Фэн Юй: Он охотился на медведя и учился больше, чем я. Он будет вести с вами переговоры. Если вы оба не можете договориться о цене, мы найдем кого-то еще. 
 
 Кто-нибудь другой? В городе Бин, кроме нашего международного отеля, кто может предложить такую высокую цену? Мистер Фэн, этот медведь не будет свежим, если он долго будет заморожен.  - Гордо сказал Юй Чунюань.
 
 Менеджер Юй, как вы думаете, два гостя, которые только что вошли, готовы предложить высокую цену за лапы и желчь медведя? Кроме того, с таким большим медведем ваш ресторан может предложить экзотические блюда. Я думаю, что лидеры партии захотят поужинать здесь, если они узнают об этих блюдах.  - Сказал Фэн Юй. Он не желает снижать цену, так как чувствовал, что медведь стоит этой цены.
 
 Если это будет несколько лет спустя, черные медведи все еще могут быть проданы на законных основаниях. Но в то время медведи настолько редки, что медведь может продать за сотни тысяч. Есть много богатых людей, которые готовы платить, чтобы съесть блюдо медведя. Приготовленное блюдо из лапки медведя можно продать за 100 000! 
 
 Вы… молодой человек, но цена, которую вы хотите, слишком высока. 1000 юаней за медвежью лапу? Вы знаете, сколько риса можно купить за 1000 юаней? Вся ваша семья не сможет съесть весь этот рис за год!  
 
  Ну, они выходят. Если вам это не интересно, я продам им. Они спрашивали о цене раньше, но я сказал им, что сначала пообещал продать вам, и они сдались.  - Сказал Фэн Юй, указывая на Кириленко и его спутника.
 
 Юй Чуньюань стиснул зубы и сказал: 7 000 юаней за медведя без шкуры. Кроме того, я бесплатно помогу вам снять шкуру . 
 
 Фэн Юй улыбнулся:  Вы также должны обработать шкуру в течение недели. Мы можем подписать контракт!  
 
 PS1: Закон о защите дикой природы, только начинается в конце 1988 года.
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      Фэн Юй умело составил два контракта. Как на китайском, так и на русском. Еще не было компьютеров для печати контракта. Он не привык к этому. Обе стороны радостно подписали контракт. Фэн Юй предоставил черного медведя на сумму около 10 000 юаней, и путем переговоров обменял его на 20 000 рублей и 7 000 юаней. Даже шкура и обработка шкуры осуществляется международным отелем. 
 
 Юй Чуньюань хотел обменять рубли непосредственно с Фэн Юй, но Фэн Юй отказался. В конце 1980-х годов обменные курсы китайской валюты не были официальными курсами. Он четко помнит, что у его будущего зятя есть способы поменять иностранную валюту на юани.
 
 После того, как Фэн Юй ушел, прибыл переводчик Кириленко. Переводчик узнал, что Кириленко купил шкуру черного медведя за 20 000 рублей, и рассказал, что его обманули. Переводчик сказал, что если Кириленко захочет, он может приобрести шкуру черного медведя за 5000 юаней! 
 
 Кириленко был в ярости. Его обманул китайский ребенком. Но он быстро с этим справился, потому что шкура, очевидно, новая, ему будет удобно хвастаться. Если он купит шкуру медведя, которой несколько лет, он всегда сможет вернуть ее в Россию. Тем не менее, если он снова встретит мальчика, он преподаст ему урок! 
 
 Ты собираешься встретиться со своими одноклассниками? Твой одноклассник парень или девушка? - Фэн Синтай посмотрел на свою дочь и подозрительно спросил.
 
 Папа, какая девушка приедет встречать сестру в это время года? Я предполагаю, что это парень моей сестры. Просто приятно, что ты рядом. Ты можешь судить о характере парня и видеть его ложь на основании твоего многолетнего опыта.  - Сказал Фэн Юй, заставляя отца очень гордиться. 
 
 Ты прав. Это нормально для твоей сестры найти парня в ее возрасте. Но его характер должен быть хорошим! Сяо Юй, могу сказать, что ты на самом деле усердно учился в школе. Ты умеешь хорошо говорить с русскими и даже составлять контракт на русском языке. Этот взгляд на лицо менеджера Юй бесценен! 
 
 Конечно! Я же твой сын!  - Ответил Фэн Юй, сделав Фэн Синтай счастливее.
 
 Ранее его сын вел переговоры с двумя россиянами и управляющим Международного отеля о цене медведя, в результате чего медведь продавался по цене, чем ожидалось. Что еще более важно, это было то, как эти люди с Международного отеля смотрели на них. В семье Фэн наконец-то появился выдающийся человек!
 
 Фэн Синтай потянул за веревку, чтобы запустить трактор, и двигатель заревел. Фэн Юй молча покачал головой, трактор все еще использует старое тяговое устройство для запуска двигателя. Можно вывихнуть плечи, потянув за веревку. 
 
 Теперь, имея эти деньги, он может гарантировать, что даже если семья не будет заниматься сельским хозяйством, они все равно станут самой богатой семьей в деревне в следующем году!
 
 Фэн Синтай полчаса вел свой трактор с указаниями Фэн Даньин и увидел стоящего на обочине парня в толстой ватной куртке. В его руке он также нес армейское пальто. 
 
 Папа, останови трактор, Ли Шицзян там.  - Фэн Даньин похлопала по плечу отца. Вчера после того, как Фэн Юй позвонил в отель, Даньин также позвонил Ли Шицяну. Скучая по Ли Шицяну, Даньин последовал в город Бинг, чтобы увидеть его. 
 
 Даньин, холодно, надень это пальто.  - Увидев, как Фэн Даньин выходит из трактора, Ли Шицян поспешно подбежал и использовал армейское пальто, чтобы прикрыть Фэн Даньин.
 
 Кх! Кх! - Фэн Синтай громко откашлялся. Он счастлив, что этот мальчик, принес его дочери пальто. Но он был очень несчастен, увидев, что он надевает пальто на свою дочь перед ним. 
 
 Здравствуй, дядя, меня зовут Ли Шицян. Я из города Бин. Я вернулся сюда на работу после демобилизации из армии в прошлом году. Я работаю на почте рядом. Ты должно быть Сяо Юй. Твоя сестра часто рассказывает мне о тебе.
 
 Привет, брат Ли. 
 
 Фэн Юй улыбнулся и одновременно тайно покачал головой. Его отец, должно быть, в ярости, когда услышал предложение Ли Шицяна. То, что он много слышал о Фэн Юй от своей сестры, подразумевает, что они были вместе долгое время. Если Фэн Синтай не приехал в город Бин, чтобы продать медведя, он все еще мог не знать об этих отношениях.
 
 Конечно же, лицо Фэн Синтай стало намного серьезнее. Он осматривал Ли Шицян с головы до ног. Ли Шицян не высокий. Всего около 1,75 метра, но он выглядит очень энергичным. Работает в почтовом отделении, государственным служащим. Неплохо. Но увидев дочь за спиной, он остался недоволен.
 
 Дядя, уже почти полдень. Приходите ко мне на обед. 
 
 Фэн Синтай колебался, чтобы поесть в его доме. Это означает встречу обоих родителей. 
 
 Фэн Юй, увидев колебания своего отца, сказал: Пап, пойдем. Мне надо кое-что спросить у брата Ли. 
 
 Фэн Юй подумал о большом событии в этом году, которое может удвоить его деньги в несколько раз. 
 
 Но для этого ему нужен очень заслуживающий доверия человек, и здесь есть кто-то, кто отвечает всем требованиям.
 
 Хорошо. Но в обеде нет необходимости. Мы просто выпьем что-нибудь и отправимся в путь. 
 
 Видя, как родители Ли Шицяна ждут внизу, Фэн Синтай был польщен. Он чувствовал, что эта семья Ли не плохая. 
 
 Мистер Фэн, пойдем наверх. Это должно быть Данин и Сяо Юй. Вы оба унаследовали красивую внешность мистера Фэна.  - Сказал отец Ли, восхваляя их всех в одном предложении. 
 
 Фэн Синтай ничего не почувствовал, когда менеджер Юй из международного отеля обратился к нему как к мистеру Фэну. Но теперь отец Ли обратился к нему как мистер Фэн, он чувствовал себя очень уважаемым, и на его лице появилась улыбка.
 
 На лестнице Фэн Синтай все еще чувствовал себя немного неловко. На их ферме и в деревне не так много зданий. К счастью, внизу есть небольшой магазин, и Фэн Синтай принес в подарок несколько консервов и солодовых напитков. Не принято посещать чей-то дом с пустыми руками. 
 
 Оказавшись в доме, Фэн Юй огляделся. Дом не большой. Жилая площадь составляет более 50 метров. Это даже меньше, чем их ферма. По крайней мере, их дом на ферме все еще имеет передний двор и небольшой сад.
 
 Фэн Синтай счастливо поболтал с Ли Фу. Миссис Ли заваривает чай и подает им семена дыни и сладости, прежде чем вернуться на кухню, чтобы начать готовить. Ее сын впервые привел свою подругу, а также родителя своей подруги. Несмотря ни на что, она должна приготовить обед для гостей. Кроме того, сейчас новый год. 
 
 Два отца счастливо болтали. Фэн Юй потянул Ли Шицяна в сторону. 
 
 Брат Ли, ты работаешь на почте? 
 
 Да, твоя сестра сказала тебе. Ты хочешь купить обезьяньи марки? Я говорю тебе, теперь марки обезьян стоят почти 50 юаней за штуку. Это того не стоит. Если тебе нужны другие виды марок, я могу тебе помочь. 
 
 Многие люди обращались к Ли Шицяну, чтобы помочь купить Марки Обезьяны. Но он ничего не может сделать, так как марки больше не в обращении. 
 
 Нет, я хочу спросить о казначейских облигациях. Можешь ли ты помочь мне купить казначейские облигации?  
 
 Фэн Юй вспомнил марки Обезьяны. К сожалению, уже слишком поздно. Золотой век для вложения марок прошел. Даже если сейчас он инвестирует, доходы будут не большие. 
 
 В его прошлой жизни были те, кто сделал свое первое ведро золота из казначейских облигаций. Он мог стать миллионером за один год, используя только 20 000 юаней в качестве первоначальных инвестиций.
 
 Казначейские облигации? Зачем ты их хочешь? Срок погашения является долгим и не могут быть обменены на деньги. Я работал в почтовом отделении и был вынужден купить казначейские облигации на десятки юаней. Если хочешь, я могу дать тебе казначейские облигации на 10 юаней в качестве новогодних денег!  
 
 Для тех, кто зарабатывает всего 80 юаней в месяц, 10 юаней - это много. Но для его любимой девушки, Ли Шицян, должен быть, "готов" дать Фэн Юю 10 юаней. 
 
 Фэн Юй посмотрел на беспокойную улыбку Ли Шицяна. 
 
 Брат Ли, я не хочу твоих казначейских облигаций. Я просто хочу купить казначейские векселя, вы можете помочь? Я хочу купить казначейские облигации у твоих коллег и друзей. Я могу купить все, что ты сможешь найти. 
 
 Ли Шицян был удивлен. Брат Данин глуп? Я уже сказал ему, что казначейские облигаций бесполезны, но он все еще хочет купить!
 
 Примечания переводчика: Казначейская облигация - это долговое обязательство, выпущенное правительством для поддержки государственных расходов. 
 
 Китайские государственные облигации были впервые выпущены Министерством финансов в 1950 году. Выпуск был прекращен в 1958 году, но возобновлен в 1981 году, главным образом для решения проблемы нехватки средств для национальных строительных проектов. Рынок оставался довольно маленьким в течение многих лет, но быстро вырос в один из крупнейших в мире рынков государственных облигаций в последние годы.
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  Экстраординарный гений Глава 7 - Обмен иностранной валюты


  

    
      У Фэн Юя не было возможности уточнить, так как прошел обед. Фэн Синтай выпил только бутылку пива, поскольку ему все еще нужно ехать. Возвращение домой займет от 3 до 4 часов. 
 
 Обе семьи очень хорошо поладили. Если бы не Фэн Юй, напоминающий его отцу, Фэн Синтай уже бы обсуждал детали брака со своими родственниками. 
 
 Да ладно, сестре всего 19 лет, и она все еще учится в школе. Даже если они собираются пожениться, это должно произойти после окончания сестры школы медсестер. 
 
 Фэн Юй продолжает приставать к Ли Шицяну во время обеда. Однако речь шла не о казначейских облигациях. Фэн Юй должен сначала позволить Ли Шицяну поверить, что он способен зарабатывать деньги.
 
 Что ты сказал? Дядя Фэн получил 20 000 рублей в сумке? Ты что, шутишь? 
 
 Ли Шицян вздрогнул, услышав, что у Фэн Синтая в сумке 20 000 рублей. 20000 рублей это большие деньги. Достаточно, чтобы купить несколько квартир, как и его дом в городе Бин. 
 
 Разве Даньин не сказала, что ее семья - это всего лишь дом на десять тысяч юаней? Почему они принесли столько денег в город Бин? 
 
 Это не шутка. Брат Ли, ты работаешь на почте. Там должно быть много людей, желающих обменять юани на рубли. Но для смены иностранной валюты в банке необходимо заявление. Это не только хлопотно, но и предел того, сколько валюты они могут обменять. Я слышал, что частный обмен валюты может дать лучший курс по сравнению с банком. 
 
 Ли Шицян посмотрел на Фэн Юй: Ты хочешь, чтобы я искал людей, которые готовы предложить более высокие курсы для иностранных валют? 
 
 Конечно. Ты не можешь это сделать? Это идея моего отца, но он постеснялся попросить тебя.  - Фэн Синтай все еще не знал, что сын его продал. 
 
 Поскольку это идея отца Даньин, то Ли Шицян должен это сделать. Во всяком случае, он работает в почтовом отделении, и к нему подходит много людей, чтобы узнать, сможет ли он обменять иностранную валюту. Несмотря на то, что 20 000 рублей - это крупная сумма денег, он уверен, что сможет обменять ее в юани по более высокому курсу в течение 3-5 дней. 
 
 Ну, оставь это мне. Я гарантирую, что смогу помочь вам, обменять ваши 20 000 рублей в юани по более высокому курсу. 
 
 Хорошо. Мой отец передаст вам деньги позже. Кроме того, это испытание для тебя.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 С таким большим доверием к нему, как он может разочаровать своего будущего тестя? Он немедленно пообещал Фэн Юй, что он закончит работу через три дня! 
 
 Через полчаса Фэн Синтай вышел прогреть трактор. В эту эпоху нет антифриза. Если машина не прогревается, он сможет не завестись. 
 
 Ли Шицян предложил свою помощь. Фэн Юй тоже пошел вниз. 
 
 Папа, мне нужно кое-что обсудить с тобой. Могу ли я сначала использовать деньги? - Осторожно спросил Фэн Юй. 
 
 Фэн Синтай схватил сумку обеими руками и зорко посмотрел на Фэн Юя: Что ты говоришь? Ты все еще маленький ребёнок. Ты знаешь, как использовать такую большую сумму денег? Кроме того, зачем тебе эти деньги?
 
 Папа, мой учитель сказал мне, что когда люди в городе хотят путешествовать, им нужна иностранная валюта. Однако они не могут обменять на большую сумму. Они найдут людей для обмена валют в частном порядке по более высокому курсу. Брат Ли работает в почтовом отделении и имеет свои способы. Если мы позволим ему обменять эти 20 000 рублей, курс определенно будет лучше, чем в банке.  - Сказал Фэн Юй. Он снова использует свою технику зарабатывания денег. 
 
 Переговоры, которые состоялись утром, потрясли Фэн Синтай. Он обнаружил, что его сын стал более способным после посещения школы. Если можно заработать больше денег, он, безусловно, хочет заработать больше. 
 
 Почта тоже занимается обменом валюты? Сколько это будет?
 
 По крайней мере, несколько тысяч. Это несколько тысяч юаней!  - Фэн Юй почувствовал, что его нынешний тон, его внешность точно так же, как он убеждает клиентов вкладывать средства, когда он начал работать инвестиционным брокером в своей предыдущей жизни. 
 
 Несколько тысяч? Действительно так много? Этот рубль хорош, гораздо ценнее юаня. Может ли Сяо Ли поменять их для нас? Если его семья узнает об этом, они подумают, что мы жадные, и у их сложится плохое впечатление о вашей сестре? - Фэн Синтай колеблется. Хотя деньги важны, счастье его дочери гораздо важнее.
 
 Папа, это была инициатива брата Ли. Я упомянул, что мы пойдем в банк, чтобы обменять рубли, и он предложил обменять нам. Он также говорит, что банковский курс не очень хороший. Кроме того, брат Ли и сестра сейчас вместе. Дядя Ли даже приедет к нам домой через несколько дней. Брат Ли может взять с собой деньги, когда приедет. 
 
 Фэн Синтай долго колебался, достал две толстые бумажные пачки рублей и попросил Фэн Юй передать Ли Шицяну. 
 
 Фэн Юй передал рубли Ли Шицяну: Брат Ли, если ты сможешь выполнить это задание, твои отношения с моей сестрой будут одобрены. 
 
 Ли Шицян покраснел от волнения. Он взял рубли и кивнул. Он боялся, что Фэн Синтай передумает.
 
 Трактор почти прогрелся. И снова Фэн Синтай достал веревку и запустил двигатель. Ли Шицзян поднялся наверх, чтобы позвать Даньину. 
 
 Семья Ли спустилась вниз, чтобы проводить их. Они даже дали Фэн Синтаю баранью ногу и 10 юаней Фэн Юю. 
 
 Ли Фуцай заметил два обернутых бумагой блока в руках своего сына после ухода семьи Фэн. 
 
 Что ты держишь в руках? - Спросил Ли Фуцай. 
 
 Это деньги, которые дядя Фэн получил от продажи медведя. Это все в иностранной валюте, рублях. Он просит меня помочь ему обменяться в частном порядке в юанях. Таким образом, это лучше, чем обмен в банке. 
 
 Твой дядя Фэн действительно доверял тебе. Попробуйте обменять это в течение этих нескольких дней. Мы возьмем их с собой, когда пойдем навестить их. Кроме того, сколько там рублей?  - Отец Ли очень рад узнать, что его будущие родственники так сильно доверяют своему сыну. Это хорошая вещь. 
 
 20 000!
 
 Сколько? - Снова спросил отец Ли. 
 
 20 000.
 
 20 000 рублей? Насколько большой этот медведь? 20000 рублей более чем достаточно, чтобы купить наш дом. Быть фермером выгоднее, чем работать в городе.  - Воскликнул отец Ли. 
 
 Ну и что, наш сын - житель города Бин, и он все еще работает в почтовом отделении. - Хотя мать Ли не презирала семью Фэн, она все еще чувствует себя лучше, так как они живут в городе.
 
 Это 20000 рублей. Согласно текущему обменному курсу, это около 80 000 юаней.  - Добавил Ли Шицян. 
 
 На этот раз мама Ли, не в состоянии остаться спокойной и спросила: Около 80 000 юаней? На сколько медведей они охотились? 
 
 Мама и папа, сначала заберите эти деньги домой. Я выйду на некоторое время. Есть несколько человек, которые спрашивали об обмене частной валюты до нового года. Я пойду и спрошу их, сколько они хотят обменять. - Сказал Ли Шицян, передавая искаженную пачку бумаг своей матери. 
 
 Мать Ли крепко держала рубли и потянула мужа наверх. Она очень нервничает, потому что раньше не видела такой большой суммы денег в своей жизни!
 
 Работа Ли Шицяна в почтовом отделении дала ему большое удобство. В эту эпоху почта берет на себя много ролей. Таким образом, у людей сложилось впечатление, что Ли Шицян очень способный и способен выполнять задачи, которые другие не в состоянии выполнять. 
 
 Например, есть вице-президент компании, который отправляется в командировку в Советский Союз. Он хочет купить сувениры для своей жены и детей, но назначенная ему иностранная валюта слишком мала. Племянник его жены, который является одноклассником Ли Шицяна, пришел искать Ли Шицяна с просьбой помочь обменять некоторую иностранную валюту. 
 
 После полудня переговоров Ли Шицяну удалось обменять 8 000 рублей за 1 рубль на 4,5 юаня. Он даже доставлял рубли лично в дом вице-президента компании.
 
 Три дня спустя Ли Шицян завершил обмен всех 20 000 рублей. В общей сложности 91 200 юаней. Было два раза, когда рубли обменивались гораздо выше, чем обычные обменные курсы. 
 
 Ли Шицян очень взволнован. Он выполнил порученное ему задание, помог семье своей подруги заработать немного денег и позволил многим людям думать, что он очень способный. Но единственное, что его беспокоит. Многие начали его искать, чтобы обменять юани на рубли, но у него больше не было рублей. 
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  Экстраординарный гений Глава 8 – Международный отель


  

    
      На 6-й день нового года семья Ли прибыла в дом Фэна на своем 212 джипе (модель джипа из Пекинской корпорации Jeep). Все из семьи Фэна вышли во двор, чтобы поприветствовать их. 
 
 Семья Ли принесла с собой две пачки сигарет, две бутылки вина, две пачки чайных листьев и две сумки красных колбасок. Но руки Ли Шицяна крепко держатся за холст. 
 
 Чжан Мухуа пошла с Фэн Даньин на кухню готовить, а Фэн Синтай сопровождает мистера и миссис Ли в гостиной. Ли Шицян, держась за холщовый мешок, вошел в комнату с Фэн Юй. 
 
 Брат Ли, ты закончил обменивать все рубли? 
 
 Да, 91 200 юаней. Все здесь.
 
 Фэн Юй немного приподнял брови. Это намного больше, чем он ожидал. Кажется, что многие люди в городе Бинг нуждаются в иностранной валюте. На этом можно заработать много денег, если я смогу воспользоваться этой возможностью. 
 
 Спасибо за твой тяжелый труд, брат Ли. Я думаю, что мой отец будет очень счастлив. Если у меня все еще будет рубли, ты можешь их поменять? 
 
 Конечно. На самом деле, люди все еще просят меня поменять рубли для них, но у меня их нет. У тебя еще есть способ получить рубли?  - Ли Шицян очень любопытно. Так как получить иностранную валюту нелегко. Он сам работает на почте, а его отец, который также работает на правительство, не может получить иностранную валюту. Как мальчик, фермера, который все еще ходит в школу, может получить иностранную валюту? 
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: Международный отель!
 
 Международный отель? В отеле действительно много иностранных гостей, но как ты попадешь туда? Не говори мне, что ты знаешь кого-то из руководства отеля?
 
 Обращаться прямо к иностранным гостям, чтобы поменять валюту. Мы дадим им чуть более высокие ставки, и иностранные гости захотят воспользоваться более высокими ставками. 
 
 Ли Шицян взял себя в руки. Почему он не подумал об этом? Но чтобы общаться напрямую к иностранным гостям, нужно понимать иностранный язык. 
 
 Тогда я должен найти переводчика. Но найти его нелегко . 
 
 Фэн Юй махнул руками в лицо Ли Шицзяна и указал себе на себя:  Я могу общаться на русском и английском языке.  - Затем он произнес несколько предложений на русском и английском языке.
 
 Рот Ли Шицяна широко раскрыт в шоке: Вы знаете два иностранных языка? - Он гений? Сколько лет Фэн Юю и как он выучил эти два иностранных языка? 
 
 В эту эпоху, если кто-то может понимать иностранный язык, ему бы поклонялись другие. Не говоря уже о том, чтобы понять два. Но в 2015 году нормально видеть людей, хорошо разбирающихся в двух и более иностранных языках. Фэн Юй встречал человека, владеющего восемью иностранными языками! 
 
 Хорошо, я поеду с тобой в город Бинг сегодня вечером. Я собираюсь навестить моего учителя. Завтра я передам тебе рубли после того, как обменяю.  - сказал Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян чувствовал, что у Фэн Юй, 15-летнего мальчика, было присутствие великого лидера. Мой будущий зять, безусловно, далеко пойдет в будущем, потому что он гений, который знает два иностранных языка.
 
 Когда они вернулись в зал, все посмотрели на них. На лице Фэн Юй появляется улыбка, все вздохнули с облегчением. 
 
 Фэн Синтай боялся, что что-то могло пойти не так с деньгами. Он не рассказал жене об этом. Он просто сказал ей, что медведь был продан за 7 000 юаней. Хотя 7000 юаней ниже, чем ожидал его жена, она все еще была счастлива. Особенно, когда она услышала, что парень ее дочери из города работает в почтовом отделении.
 
 Родители Ли Шицяна боялись, что семья Фэна не будет удовлетворена суммой, и подумают, что они сохранили часть денег. Несмотря на то, что они не так богаты, как фэнги, они абсолютно не будут делать такие вещи. Родителям Ли Шицяна такие же, как благонравная и благоразумная их невестка Фэн Даньин. Они не могут позволить своим будущим родственникам смотреть на них свысока. 
 
 По традиции семьи Фэна обед состоит из восьми мясных блюд. Среди этих блюд - фазан, дикие кролики и пойманная рыба. 
 
 Хотя они городские жители, еда в городе не такая хорошая, по сравнению с сельской местностью. Кроме того, их будущие родственники действительно хорошие люди, поэтому у семьи Ли исключительно хороший аппетит. 
 
 Фэн Юй подошел к отцу, когда тот пошел в туалет.
 
 Папа, рубли поменяли на юани. В общей сложности 91 200 юаней. По крайней мере, от 7000 до 8000 юаней больше, если бы мы обменяли их в банке. Позже сегодня я хочу последовать за братом Ли обратно в город Бинг. Во-первых, я хочу посетить Учителя Сун. Он из города Бин. Я должен нанести ему новогодний визит. Во-вторых, я хочу использовать эти деньги, чтобы поменять их на рубли в Международном отеле. Таким образом, мы сможем заработать еще несколько тысяч, когда обменяем обратно в юани. 
 
 Фэн Юй думал, что будет очень трудно убедить его отца, и он никогда не ожидает, что его отец согласится так счастливо. Фэн Синтай сказал: Хорошо. Я дам тебе сберегательную книжку нашей семьи тоже. Ты можешь сделать это еще один раз. 
 
 Пап, будь уверен. Мы можем зарабатывать деньги таким образом в течение определенного периода времени.  - сказал Фэн Юй.
 
 Ты должны поступить в старшую школу позже в этом году. В нашей деревне нет старшей школы. Старшая школа в округе и районе - являются обычными старшими школами. Ты должен пойти в хорошую старшую школу в городе, чтобы тебе было легче поступить в хороший университет  
 
 Расходы в городе Бин намного выше, по сравнению с деревне. Таким образом, Фэн Юй должен зарабатывать больше денег. 
 
 Папа, ты можешь быть уверен, что в будущем я буду принят в старшую школу в городе Бин и в хороший университет.
 
 Фэн Юй не уверен в экзаменах по физике и химии в колледж, но для вступительных экзаменов в старших классах это просто кусок пирог. Его математика, русский и китайский определенно дадут ему высокие баллы. У него все еще есть школьный семестр, чтобы привыкнуть к этому. Он не уверен, сможет ли он поступить в лучшую среднюю школу в городе Бин, но уверен, что сможет получить место в обычной школе в городе Бинг.
 
 Хорошо. Не иди по моим стопам и не будь фермером. Твоя сестра в этом году заканчивает школу медсестер. Я куплю ей квартиру в городе Бин, и ты можешь остаться с ней. Она может позаботиться о тебе. 
 
 Он проверил цены на дома в городе Бин. Дом подобный как у семьи Ли Шицяна стоит около 20 000 юаней. Семья Фэн теперь имеет более 100 000 юаней! Он может позволить себе купить от 3 до 5 домов.
 
 Конечно, мать Фэн Юй не должна знать обо всем этом. 
 
 Около 2 часов дня семья Ли готовилась к отъезду. Фэн Юй и его мать помогали загрузить некоторые сельскохозяйственные продукты наверх машины. 
 
 Мама, я поеду сегодня в город Бинг с братом Ли, чтобы навестить Учителя Сун.
 
 Чжан Чжаньхуа кивнул: Да, ты должен. Мистер Сун так добр к тебе. Но ты не подготовил никаких подарков. Подожди минутку. Мама даст тебе немного денег, и ты сможешь купить консервы, солодовые напитки или что-то для Учителя Сун. 
 
 Не только семья Фэна, все на ферме уважают Учителя Сун. Он финансировал много бедных студентов, а также отказался от возможности работать в городе для этих студентов. Он очень хорошо известен на ферме. 
 
 Фэн Юй также очень уважает его и очень хочет навестить его.
 
 Мама, нет необходимости. Папа дал мне денег.  
 
 Зная, что Фэн Юй едет с ними в город Бин, семья Ли очень счастлива. Так или иначе, 212 Jeep может вместить четыре человека. Но единственное, что озадачивает родителей Ли Шицяна, - это то, почему Фэн Юй принес с собой холщовый мешок. Что происходит? 
 
 В джипе Фэн Юй объяснил, что он будет менять некоторые рубли и зарабатывать на разнице курсов валют. Если у них есть свободные деньги, они также могут присоединиться. Использование 10 000 юаней для получения 1000 юаней не должно быть проблемой. 
 
 Родители Ли также хотят заработать немного денег. В любом случае, деньги будут в руках их сына, и когда их сын женится, им тоже придется потратить много.
 
 Вернувшись домой, родители Ли также дали сберегательную книжку своему сыну и попросили его пойти и забрать их сбережения из банка завтра. 
 
 Той ночью Фэн Юй спал на одной кровати с Ли Шицяном. Он крепко спал, но семья Ли спала плохо. 
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      На следующий день, рано утром, они пошли в банк и забрали сбережения всех своих семей с сберегательных книжек и положили в сумку. Всего 143 600 юаней. Семья Фэн имела в общей сложности 112 800 юаней. 
 
 Затем двое поехали в Международный отель. Это время, когда поток гостей находится на пике. Когда они добрались, они увидели трех иностранцев, стоящих у обочины дороги ловили такси. Город Бин является первым город в Китае, где есть такси. Развитие индустрии такси здесь самое быстрое и самое лучшее в Китае. 
 
 Извините, вы ждете такси? - Фэн Юй подошел к ним и спросил по-английски.
 
 Белокурый иностранец с любопытством смотрит на Фэн Юй и посмотрел на джип, припаркованный недалеко. Он кивнул и спросил Фэн Юя: Сколько вы берете отсюда до берега реки?
 
 Раньше они были обмануты частными такси. Обычное такси будет взимать с них 5 юаней, но эти частные такси брали с них 50 юаней за то же расстояние! 
 
 10 долларов, но мы берем только юани.  - Ответил Фэн Юй. 
 
 Почему? Я плачу вам в долларах США. 5 долларов США. Вы можете обменять их на более чем 10 юаней.  - Ответил с недоумением иностранец. Он использовал здесь ранее доллары, и большинство магазинов более чем рады принять доллары. Исключение составляют только небольшие придорожные магазины. Почему этот молодой человек отказался принять доллары?
 
 Нет, мы просто хотим юаней. У вас нет, юаней? Я могу помочь вам обменять ваши доллары на юань по более высокому курсу по сравнению с рынком.  - Хитро улыбнулся Фэн Юй. 
 
 В это время иностранцам нелегко обменять иностранную валюту на юани. Кроме того, американцы всегда думают, что доллар является глобальной валютой и может быть принят везде. 
 
 Белокурый иностранец усмехнулся. Настоящее намерение этого молодого человека состоит в том, чтобы обменять иностранную валюту и не собирается сдавать автомобиль в аренду. 
 
 Сколько юаней вы можете предложить за 1 доллар? - Спросил белокурый иностранец. 
 
 Фэн Юй ответил: 3.8 юаней. Это выше, чем рыночная ставка. Обменный курс теперь составляет около 3,7 юаней . 
 
 Белокурый иностранец:  Нет, 4 юаней! 
 
 Тогда эта сделка отменена. В этом отеле много других гостей, которым необходимо обменять валюту. Я не буду сдерживать тебя тогда. До свидания. - Сказал Фэн Юй. 
 
 Подожди минутку, сколько вы можете обменять для нас? -Блондинка заметила, что с этим ребенком нелегко иметь дело, и, скорее всего, он опытный. 
 
 Сколько у вас долларов? - спросил Фэн Юй. 
 
 Трое иностранцев обсудили минуту и ответили: 5000 долларов США! 
 
 Нет проблем, пожалуйста, следуйте за мной до джипа. 
 
 Сделка прошла успешно, и обе стороны были счастливы. Американцы чувствовали, что они получили хорошую сделку. Использование китайского юаня в Китае более целесообразно и позволяет избежать мошенничества. Кроме того, курс обмена Фэн Юй выше, чем на рынок. Фэн Юй тоже счастлив. Есть много людей, которые хотят обменять юани на доллары.
 
 Фэн Юй спросил Ли Шицяна: Вы можете найти людей, которые обменяют юани на доллары? 
 
 Конечно! И я гарантирую, что ставка будет более 4 юаней!  - Ответил Ли Шицян. Когда он обменивал рубли, к нему подходил кто-то и попросил обменять доллары. 
 
 Фэн Юй продолжал слоняться возле входа в отель. 
 
 Фэн Юй подходил к всем, кто носил костюм или выглядел как богатый человек. Он спрашивал их, нужна ли им юань или иностранная валюта. 
 
 Это продолжалось до полудня. Они оба обменяли около 50 000 юаней в обмен на доллары и рубли. За исключением долларов США и рублей, спрос на другие иностранные валюты ниже. 
 
 Они пообедали в небольшом магазине лапши поблизости и вернулись в Международный отель.
 
 Кириленко почти закончил свою работу в городе Бин и вернется через два дня. Он намерен купить некоторые товары из Китая в качестве сувениров для друзей и семьи. 
 
 В Китае иностранцев часто обманывают. Например, ценник будет просто отображать число 1. Иностранцы подумают, что это 1 юань, но на самом деле это 10 центов. Кроме того, когда иностранцы платят в иностранных валютах, таких как рубли, другая сторона просто симулирует невежество и рассматривает эти валюты как юаня. 
 
 Кириленко решил поискать менеджера отеля, чтобы он помог обменять несколько рублей на юани. Банк слишком далеко, и никто не понимает русский язык там. 
 
 Разве это не тот молодой человек, который продал ему мех черного медведя по высокой цене? Просто здорово. Я хотел преподать ему урок за ложь!
 
 Кириленко сердито подошел к Фэн Юй. 
 
 Мистер Кириленко, мы встретились снова. - Фэн Юй улыбнулся. 
 
 Вы здесь, чтобы продать свою добычу? В прошлый раз вы продали мне медвежью шкуру за 20 000 рублей, но я об этом спрашивал. Рыночная цена на шкуру медведя составляет всего 5000 юаней. Вы лжец! - Сказал Кириленко, держась за руку Фэн Юй. 
 
 Фэн Юй сразу объяснил: Существует много видов шкуры медведя. Шкура, которую я тебе продал - шкура отличного качества. Те шкуры за 5000 - некачественный старый мех с пулями и червоточинами. Вы можете пойти и спросить.  
 
 Так ли это? Тогда я мог неправильно тебя понять. Охотился на сибирского тигра? Я хочу высококачественный мех тигра. - Сказал Кириленко и ослабил хватку. Он всегда хотел купить шкуру тигра. 
 
 Сибирский тигр.
 
 Богатый человек с низким ай кью(IQ)! Это впечатление Фэн Юй о Кириленко. 
 
 Единственный раз, когда он видел сибирского тигра, это было в зоопарке во время его прошлой жизни.
 
 Извините, тигровый мех получить нелегко. Но если вы хотите других животных, таких как мех норки или лисы, я могу помочь достать. 
 
 Кириленко разочарованно покачал головой. Если ему удастся заполучить тигровый мех, он сможет вернуться в свою страну и похвастаться перед друзьями. Кто еще может поохотиться на тигра и медведя в одной поездке! 
 
 Похоже, его мечта не сбудется. Но чтобы успешно охотиться на черного медведя, этого ему будет достаточно, что бы хвастаться до конца своей жизни.
 
 Видя, что Кириленко собирается уходить, Фэн Юй поспешно остановил его: Мистер Кириленко, если я не ошибаюсь, у вас еще много рублей? Я вспомнил, что вы скоро вернетесь. Будете ли вы покупать китайские сувениры? Это будет удобнее и дешевле, если вы используете юанями. Я могу обменять ваши рубли на юани за небольшую комиссию за транзакцию.
 
 При работе с другими гостями Фэн Юй будет предлагать более высокие курсы обмена, но не для таких богатых, как Кириленко. У Фэн Юя есть другие способы заработать на нем деньги. 
 
 Кириленко поднял брови и спокойно ответил: Плата за транзакции? Если я пойду в банк, комиссия за транзакцию не взимается.
 
 У банков есть комиссионные за транзакции, и вам все еще нужно стоять в очереди. Также вы не можете обменивать большие суммы в банке, и нет никого, кто мог бы говорить по-русски там. Мистер Кириленко, вы не согласны с тем, что в Китае удобнее пользоваться китайским юанем?  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Из ответа Кириленко Фэн Юй знал, что Кириленко хочет обменять рубли на юани. 
 
 Сколько можешь, обменять и сколько стоит комиссия за транзакцию? - Спросил Кириленко. 
 
 Курс составляет от 1 рубля до 4 юаней. Дополнительная плата за транзакцию. Я могу обменять 20 000 рублей для вас сейчас. Все, что больше 20 000 рублей, придется подождать один или два дня.  - Ответил Фэн Юй. Для того, кто способен купить мех медведя за 20 000 рублей, он должен быть очень богатым. Фэн Юй интересовался, чем занимается Кириленко.
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Юя, у которого нет сумок, и спросил: Вы можете обменять 20 000 рублей сейчас? 
 
 Фэн Юй указал на джип недалеко: В машине. Увидев, как Фэн Юй указывает, Ли Шицян торопливо помахать. 
 
 Хорошо, я поменяю 20000 рублей. Подождите минутку. Я вернусь в свою комнату, чтобы взять деньги.  - Сказал Кириленко. 
 
 Фэн Юй крепко сжал кулак. Кажется, он может обменять все свои деньги в течение следующего часа. 
 
 В джипе сделка прошла гладко, и, прежде чем выйти с него, Кириленко спросил Фэн Юя, где он может купить китайские продукты. Фэн Юй в восторге. Кириленко позволяет ему заработать больше денег! 
 
 Фэн Юй спросил Ли Шицзяна на китайском языке: Брат Ли, вы знаете, где купить ветчину, колбасу, Цзянь Ли Бао (бренд здорового безалкогольного напитка) и консервированные фрукты? 
 
 В эту эпоху эти китайские бытовые продукты очень популярны в Советском Союзе.
 
 У меня есть бывший товарищ, работающий в кооперативе по снабжению и маркетингу. Я слышал, что у него есть товары, которые плохо продаются. Сколько хочет этот русский? - Ответил Ли Шицзян. 
 
 Фэн Юй прошептал Ли Шицяну: Контролируйте выражение лица и не показывайте никаких признаков счастья. Попробуйте иметь выражение, как будто вы находитесь в трудном положении. Он хочет израсходовать все 80 000 юаней . 
 
 Если бы не Фэн Юй, Ли Шицян, несомненно, взволнованно подпрыгнет. Но теперь у него беспокойное выражение лица.
 
 Трудно ли получить эти китайские блюда? - Смущенно спросил Кириленко. Глядя на обеспокоенное выражение лица этого водителя, должно быть трудно, получить эти товары. 
 
 Фэн Юй ответил: Нет. У нас есть связи, но нам нужна помощь его отца. Таким образом, будут дополнительные расходы. - Сказал он. 
 
  Я понимаю. Но я возвращаюсь в Москву послезавтра. Так что сделай это быстро. Эти 1000 рублей для вас. Достаточно?  - Очень часто люди дарят подарки в обмен на помощь. 
 
 Нет проблем! - Радостно сказал Фэн Юй. 
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      Ли Шицзян отвез их прямо в кооператив, чтобы найти своего бывшего товарища. Во всяком случае, они уже обменяли большую сумму юаней на иностранные валюты. Кроме того, Фэн Юй сказал, что эта поездка позволит им заработать много денег. 
 
 Кооператив в Китае 
 
 После встречи с бывшим товарищем Ли Шицяна Фэн Юй узнал, что у кооператива по снабжению и маркетингу было много запасов, особенно консервов и ветчины. 
 
 Узнав, что Ли Шицян привел в кооператив крупного клиента из Советского Союза, менеджер пришел лично. Менеджер высокомерен и нетерпелив, особенно после того, как узнал, что с ним будут вести переговоры подросток. 
 
 Менеджер сказал: Все эти вещи продаются вместе. Возьмите или оставьте. 
 
 Менеджер Су, кажется, сделка не состоялась. Я верю, что смогу получить эти товары в другом месте, кроме кооператива.  
 
 Менеджер встревожился, увидев, что Фэн Юй уезжает с иностранцем. Фэн Юй прав. Помимо кооператива, эти товары также доступны в продуктовых магазинах. Менеджер просто хотел распродать эти непопулярные продукты, но он только что узнал, что обмануть этого ребенка нелегко. Этот ребенок не боится его. 
 
 Подождите, я удалю некоторые продукты? - спросил менеджер Су. 
 
 Нет, мы сами выберем товар. Кроме того, мы прошли долгий путь сюда, и вы должны сделать нам несколько бесплатных подарков. Мы очень заняты. Если вы не согласны, мы пойдем в другое место.  
 
 Магазины не предлагают скидок в эту эпоху, но они дадут бесплатные подарки.
 
 Хорошо. Но придется покупать больше консервов.  - У него осталось много консервированных фруктов. В прошлом году люди давали консервированные фрукты в качестве подарков, но теперь вместо этого они дают солодовые напитки. 
 
 Нет проблем. - сказал Фэн Юй. 
 
 Затем Фэн Юй объяснил Кириленко, что, поскольку он покупает в больших количествах, менеджер должен привезти товар из других мест. Таким образом, эти товары могут быть дороже. Тем не менее, менеджер готов дать ему некоторые подарки в качестве компенсации. 
 
 Кириленко счастлив. Он знает, что если он сам купил этот товар, он бы стоил в несколько раз дороже. Но сейчас этот товар стоит немного дороже и даже поставляется с бесплатными подарками.
 
 Сначала Кириленко хотел купить только консервированные фрукты, ветчину и Цзянь Ли Бао. Но теперь он взял несколько коробок сигарет, солодовых напитков и сахара. Он также подчеркнул, что хотел бесплатные наволочки с цветами пиона в качестве бесплатных подарков. 
 
 После некоторых переговоров между Фэн Юй и менеджером Су менеджер Су соглашается подарить больше наволочек в качестве бесплатных подарков. Это главным образом потому, что Кириленко покупает товары на сумму 60 000 юаней. Кроме того, он потерпит убытки, если срок годности этих продуктов истечет. 
 
 Подождите минутку, менеджер Су. Мы не можем взять эти товары с собой, так как ездим только на маленьком джипе. Вам нужно доставить эти товары на склад аэропорта для нас.  - сказал Фэн Юй.
 
 Менеджер Су чувствует себя обеспокоенным. Почему этот ребенок так беспокойный? Я уже дал ему столько бесплатных подарков, и все же он хочет, чтобы я доставил эти товары в аэропорт? Аэропорт довольно далеко от города Бинг. 
 
 Пока Фэн Юй ведет переговоры с менеджером в офисе, Ли Шицян уговаривает Кириленко попробовать их местный ликер. Конечно, сам Шицзян не пьет, потому что ему все еще нужно водить машину. 
 
 Итак, Кириленко выпил бутылку Бай Цзю (Bai Jiu китайские спиртные напитки) один и немного опьянел. 
 
 Фэн Юй появился перед Кириленко и спросил его по-русски: Кириленко, я подсчитал все товары. Хочешь проверить сам? -
 
 Кириленко махнул рукой. У него двоится в глазах, как он может проверить.
 
 Затем Фэн Юй спросил: Кириленко, как вы собираетесь отправлять все эти товары в аэропорт? Я могу помочь вам получить грузовик, чтобы дешево доставить эти товары в аэропорт.  
 
 Кириленко кивнул. Думая про себя, этот молодой человек очень внимателен и отмечает такие мелкие детали. Как кто-то для Советского Союза, я не должен воспользоваться этим хорошим человеком. В дополнение к стоимости перевозки я также дам ему щедрые чаевые. 
 
 Менеджер Су снял паспортные данные Кириленко и начал загружать товары в грузовик для отправки на склад аэропорта. Поскольку Кириленко - иностранец, он может легко получить эти товары и отправиться назад в Россию.
 
 Фэн Юй дал указание менеджеру Су просто оставить сумму незаполненной и указать только вид и количество товара в квитанции. Он объяснил, что это потому, что этот русский будет требовать эту сумму в качестве компенсации от других в России. Менеджер Су понимающе улыбнулся. 
 
 После совершения платежей Фэн Юй специально упомянул менеджеру Су, что именно бывший товарищ Ли Шицяна попросил их приехать сюда. Это что бы менеджер Су, чтобы вознаградил его. 
 
 После передачи квитанции Кириленко, Ли Шицян отправился вместе с Кириленко обратно в международный отель. Кириленко хотел получить контактную информацию Фэн Юя, а Ли Шицян оставил ему адрес телеграммы. Если этот русский вернется снова, то они смогут заработать немного денег.
 
 На обратном пути в свою комнату Кириленко сунул оставшиеся рубли Фэн Юю, поблагодарив его за помощь. Фэн Юй с радостью принял это. Если бы он не помог Кириленко, Кириленко мог бы потратить 80 000 юаней и получить всего 40 000 юаней товаром. С помощью Фэн Юя, по крайней мере, он помог Кириленко получить товары на сумму 60 000 юаней и даже помог ему с транспортировкой. 
 
 Сяо Юй, ты действительно много заработал в этой поездке.  - сказал Ли Шицян после того, как Кириленко вошел в свой гостиничный номер. 
 
 Это не я, это мы. Мы заработали в общей сложности 30 000 юаней. Каждый человек по 15 000 юаней.  - ответил Фэн Юй. 
 
 Нет, нет, нет. Все, что я сделал, это ехал туда-сюда, и это была твоя идея. Я не могу взять деньги.  - Ли Шицян поспешно махнул рукой.
 
 Фэн Юй улыбнулся: Брат Ли. Ты будешь моим зятем через два года. Не будь таким расчетливым. Кроме того, вы тот, кто сказал мне, что у кооператива снабжения и маркетинга есть оставшиеся товары. Кроме того, вам нужна сумма денег, чтобы купить дом, когда вы женитесь на моей старшей сестре. 
 
 Да! Я хочу купить большой дом. Ли Шицян подумал и сказал Фэн Юй: Тогда я возьму только 5 000 юаней. 
 
 Подождите здесь, мне нужно продолжать искать иностранцев, которые хотели бы обменять валюту.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Первоначально у них осталось менее 10 000 юаней. Но из-за Кириленко они заработали еще 20 000 юаней.
 
 Через час двое мужчин уехали. Все их юаней были заменены на рубли и доллары США. Через несколько дней после обмена всех этих валют они получат прибыль в размере более 10 000 юаней. 
 
 Ли Шицзян безостановочно улыбался по дороге домой. Фэн Юй также очень взволнован. Сумма денег в его руках скоро превысит более 13 000 юаней. Через год он превратит эти 13 000 юаней в 1,3 миллиона! 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/263703
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      Сейчас только четыре часа дня, но уже темнеет. К счастью, они едут, и Фэн Юй сможет добраться до дома учителя Сун до обеда. Учитель Сун очень счастлив, что Фэн Юй смог прийти и навестить его.
 
 Для учителя Сун, Фэн Юй обычно немного тихий, но он очень усердно учится. Только его оценки по русскому языку и математике плохи, и, скорее всего, он не будет принят в старшую школы города. Но он все еще иметь возможность поступить в другие старшие школы в округе.
 
 После вежливого отказа от обеда, предложенного учителем Сун, Фэн Юй вернулся в дом Ли Шицяна. После обеда Ли Шицзян вышел искать тех людей, которые хотели иностранную валюту. Фэн Юй вернется на ферму только днем. Кто знает, они могли бы получить больше юаней для обмена на иностранную валюту возле Международного отеля завтра утром. 
 
 Было около десяти часов вечера, когда Ли Шицян вернулся. Он поменял некоторые иностранные валюты и получил более чем 50 000 юаней. 
 
 Брат Ли, как вы думаете, легко заработать деньги? - спросил Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян кивнул: Ты умный, в отличие от меня. Я мало учился и не очень образован. Если мы продолжим делать это в течение месяца, сумма, которую мы заработаем за месяц, будет больше, чем моя годовая зарплата .
 
 Есть более прибыльный бизнес. Тебе интересно? - спросил Фэн Юй. 
 
 Выгоднее? - Дыхание Ли Шицяна стало более учащенным. 
 
 Казначейские облигации! 
 
 Сяо Юй, ты продолжаешь рассказывать мне о казначейских облигациях. Но я понимаю больше о казначейских облигациях, чем ты. Ты не сможешь зарабатывать деньги на казначейских облигациях, и эти счета нельзя использовать в качестве денежных средств. Ты также должен подождать до наступление срока погашения, чтобы вернуть свои деньги.  - ответил неутешительно Ли Шицян.
 
 Каждый, кто работает на правительстве, был вынужден покупать казначейские облигации. Им обещали, что в будущем будет интерес к этим векселям. Но кто знает, что будет в будущем.
 
 Брат Ли, ты не читаешь газету? Казначейские облигации скоро будут доступны для продажи и будут похожи на товары. Казначейские облигации за десять юаней могут превратиться в 11 юаней. 
 
 Ли Шицян покачал головой:  Я все еще думаю, что обмен иностранной валюты более выгоден . 
 
 Фэн Юй сердито сказал:  Вы действительно думаете, что заработать на торговле иностранные валюты так легко? Это незаконно. Хотя сейчас нас никто не ловит, сколько еще мы сможем заработать на этом? Кроме того, вы не знаете иностранного языка. Что ты собираешься делать, когда я вернусь на ферму? Кроме того, сотрудники Международного отеля заметили нас. Они будут преследовать нас завтра, если мы снова будем там. 
 
 Ли Шицзян застыл. Это так прибыльно, и мы больше не можем этого делать?
 
 Увидев, что Ли Шицян перестал говорить, Фэн Юй продолжил: Являются ли процентные ставки казначейских векселей выше, чем у банка? 
 
 Да, это выше, чем срочные депозиты, но ты не можешь их снять. - ответил Ли Шицян. 
 
 Я сказал вам, что он скоро станет предметом торговли. Подумайте об этом, если я сейчас предложу вам 9 юаней за ваши казначейские облигации 10 юаней, вы продадите их?  - спросил Фэн Юй. 
 
 Конечно, я продам казначейский счет. Я не хочу ждать так долго.  - ответил Ли Шицян.
 
 Верно. Есть много людей, которые думают так же, как ты. Именно тогда цена казначейских векселей упадет, и 10 юаней превратятся в девять юаней. Но будут люди, у которых есть свободные деньги и которые хотят иметь казначейские векселя, но на рынке их нет. Таким образом, они предложат более высокую цену за него, и цена казначейского векселя в 10 юаней станет 11 юаней.  - Пояснил Фэн Юй. 
 
 Невозможно. Кто будет настолько глуп, что бы потратить 11 юаней за 10 юаней? Процентные ставки по казначейским векселям могут быть не такими высокими.  - Ли Шицян никогда не сможет поверить, что кто-то предложит такие высокие цены на казначейские облигации? 
 
 Это был только пример. Но если это 10,1 юаней? Как ты думаешь, будут люди, покупающие его?  - спросил Фэн Юй.
 
 Это больше похоже на это, но действительно ли найдутся люди, которые захотят его купить? И правительство действительно разрешит торговать казначейскими облигациями? - спросил Ли Шицян. 
 
 Учитель Сун сказал мне. Его ученик из столицы дал ему эту внутреннюю информацию. Когда это произойдет, мы заработаем на разнице цен. 10 юаней станут 11 юаней, а 100 000 юаней превратятся в 110 000!  - Фэн Юй снова использовал своего учителя в качестве щита. 
 
 Глаза Ли Шицян сияли. 100 000 юаней становятся 110 000 юаней, это действительно выгодно. Его зарплата составляет менее 100 юаней в месяц. 
 
 Сяо Юй, тогда что мне делать? - взволнованно спросил Ли Шицян.
 
 Покупайте казначейские облигации! Покупайте у коллег и друзей. Предлагайте им 9,5 юаней за 10 казначейских облигаций. Большинство из них были вынуждены покупать эти векселя, и они будут готовы обменять эти векселя на наличные. Помните, казначейские облигации будут доступны для продажи через два месяца. А пока купите столько казначейских облигаций, сколько сможете! Никто не захочет продавать эти облигации через два месяца.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Вы имеете в виду, что мы используем все наши деньги для покупки казначейских облигаций? У нас на руках более 100 000 юаней. Что делать, если новости поддельные? Почему бы нам сначала не использовать 10 000 юаней?  - спросил Ли Шицян. 
 
 Он не осмеливался рисковать. Если новость фальшивая, все их деньги будут храниться в этих векселях и не смогут быть погашены через несколько лет.
 
 Даже если ты мне не веришь, ты должен доверять моему учителю. То, что он сказал, определенно верно. Он обучал этому способу обмена иностранной валюты. Просто скажите, сколько денег мы заработали? Если ты в состоянии одолжить деньги, ты должны одолжить, чтобы купить больше казначейских облигаций!  
 
 Фэн Юй снова назвал учителя Сун, чтобы убедить Ли Шицяна. 
 
 Ранним утром следующего дня Ли Шицзян оставил Фэн Юй в Международный отель и уехал. Он хотел обменять эти иностранные валюты как можно быстрее. 
 
 Из уст в уста многие люди теперь знают, что у Ли Шицяна есть возможность получить иностранную валюту, и даже предпринимают инициативу, чтобы найти его.
 
 Фэн Юй продолжал обменивать иностранную валюту перед Международным отелем. Своими убедительными навыками он обменял более 40 000 юаней на рубли и доллары США. 
 
 Фэн Юй боялся, что с ним может случиться что-то плохое, так как он был один и, имея при себе столько наличных, остался перед главным входом в Международный отель. Швейцар заметил его и сообщил о нем менеджеру Юй Чуньюаню. 
 
 Как только вышел Юй Чуньюань, он увидел, как Фэн Юй обменял иностранную валюту для иностранных гостей. Он очень зол. Гости Международного отеля часто обращаются к нему с просьбой обменять иностранную валюту на юани, а затем он обменял эту валюту с некоторыми государственными чиновниками в частном порядке.
 
 Юй Чуньюань схватил Фэн Юй за рукав: Кто позволил вам обменять иностранную валюту для иностранных гостей? Я собираюсь арестовать тебя! 
 
 Фэн Юй неловко улыбнулся:  Менеджер Юй, я помогаю обменивать кузену. Его руководитель отправится за границу в следующем месяце и хотел получить немного иностранной валюты, чтобы купить несколько сувениров. Я получил достаточно и сейчас уйду. Я обещаю вам, что не вернусь. 
 
 Юй Чуньюань посмотрел на сумку Фэн Юй. Кажется, наполнена деньгами. Но Юй Чуньюань может только предупредить Фэн Юя, поскольку он не хотел иметь репутацию издевателянад над детьми. 
 
 Юй Чуньюань предупредил Фэн Юя: Я отпущу тебя на этот раз. Если я когда-нибудь увижу, что вы снова беспокоишь моих гостей, я позвоню в полицию! Вам нужно пойти в банк и подать заявку на обмен валюты .
 
 Фэн Юй кивнул и ушел. Через час приехал Ли Шицян и забрал его. Зная, что им не разрешается беспокоить иностранных гостей в Международного отеля, он чувствовал себя очень разочарованным. Это простой и быстрый способ заработать деньги.
 
 Брат Ли, не унывай. Мы можем торговать казначейскими облигациями на год или два. После того, как ты поменял эти иностранные валюты на юани, ты можешь начать покупать казначейские облигации. Как только будет официально легализована торговля Казначейскими облигациями, мы будем богаты! Ты не разочаруешь мою сестру и моего отца, не так ли?  
 
 Ли Шицян твердо ответил:  Я не подведу их! С завтрашнего дня я начну собирать казначейские обязательства!  
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/263704
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      Фэн Синтай с нетерпением смотрел на Фэн Юя, когда он вернулся, и спросил его, когда он сможет вернуть все деньги и сколько они заработали на этот раз. 
 
 Фэн Юй сказал: Папа, все деньги использованы для покупки казначейских облигаций. 
 
 Что ты сказал? Ты использовал более 100 000 юаней для покупки казначейских облигаций? Ты никчемный сын. Является ли Ли Шицян тем, кто убедил тебя купить казначейские облигации? - сердито спросил Фэн Синтай. 
 
 Кровь Фэн Синтая хлынула в его мозг. Что он теперь будет выращивать на ферме? Он поднял руку, чтобы ударить Фэн Юя, но остановился. 
 
 А? На этот раз нет побоев?
 
 Папа, это все моя идея и она ничего не имеет общего с Ли Шицяном. Я слышал от учителя Сун, что казначейскими облигациями скоро разрешат торговать на открытом рынке. Представь себе это. Брат Ли использует 9,5 юаней, чтобы купить казначейский счет на 10 юаней, а казначейский счет на 100 юаней теперь можно довести до 95 юаней. Как только казначейским облигациям разрешат торговать открыто, мы можем получить десятки тысяч прибыли  - объяснил Фэн Юй. 
 
 Фэн Синтай вздохнул: Сынок, папа пренебрег тобой. Я даже не знал, что ты так хорошо владеешь русским языком и даже можете свободно общаться с русскими. Вы и Ли Шицян действительно заработали на торговле иностранной валютой. Теперь вы говорите, чтобы купить казначейские облигации. Папа не понимает ничего во всем этом, но я буду тебе доверять. 
 
 Папа, ты действительно веришь мне? - спросил Фэн Юй.
 
 Фэн Синтай ответил: Что еще я могу сделать? Даже если я тебя побью, ты сможешь вернуть деньги? Сяо Ли - хороший человек с хорошей семьей. Твоя старшая сестра тоже любит его. Если бы я пошел и забрал у них деньги, как бы семья Сяо Ли смотрела на нас? Что сделано - то сделано. Мы также выжили в прошлом, когда у нас не было денег. 
 
  Папа, нам нужны деньги сейчас?  - осторожно спросил Фэн Юй. 
 
 Ваша сестра скоро отправится в больницу на стажировку. Ты тоже пойдешь в школу. Скоро весна, и нам нужно подготовить семена, удобрения и т.д. Что из этого не требует денег? Ты ни на, что на это не годишься. Ты будешь моей смертью  - ответил Фэн Синтай. 
 
 Фэн Синтай становился злее, когда говорил.
 
 Папа, времени достаточно. Казначейскими облигациями будет разрешено торговать в апреле. Это не задержит нашу покупку семян и удобрений. Что касается моих школьных сборов, платы за проживание и т.д., мы можем быть должны школе в течение двух месяцев. Ничего не случится. Сестра не должна волноваться. Брат Ли, безусловно, отложил немного денег, и сестре хватит на два месяца. 
 
 Так получше! Мы сохраним это от твоей матери. Если она знает об этом, она изобьет тебя до смерти. Я придумаю способ получить немного денег для вашей сестры и ваших школьных сборов  - сказал Фэн Синтай. 
 
 Старый Фэн, Сяо Юй, о чем вы двое шепчетесь в комнате? Обед готов! - крикнула мама Фэна. 
 
 Хорошо. Мы идем, мама. - Фэн Юй крикнул в ответ. 
 
 ......
 
 Даньин начнет свою стажировку через два дня. Сможет ли она устроиться на работу в большую больницу, будет зависеть от ее работы. Старый Фэн, мы должны дать Даньин немного денег и позволить ей купить подарки для ее начальства? - сказала Чжан Мухуа, когда ела. 
 
 Мама, дарить подарки начальству – неэтично. В этой больнице не хватает медсестер. Определенно, я могу работать там после моей стажировки.  - сказала Даньин. 
 
 Согласен. Мама, не надо дарить подарки. Будет лучше, если сестре не будет работать в больнице. Я построю больницу и позволю сестре управлять ею. Это лучше, чем быть медсестрой! - сказал Фэн Юй, вставляя рис в рот.
 
 Чжан Мухуа постучала палочкой по голове Фэн Юй: Ты такой же, как твой отец, только умеешь хвастаться. Построишь больницу? Просто посмотрите на клинику нашей деревни. Ты знаешь, сколько это стоит? Знаешь ли ты, сколько лет тетя Чжао проработала в клинике, прежде чем она получила возможность управлять ею? 
 
 Фэн Юй сжал губы. Это только больница. Через три года он сможет построить большую больницу и позволить своей сестре управлять ею. Затем он переманит опытных врачей и медсестер из других больниц и заставит их работать на сестру! 
 
 Старый Фэн, я с тобой разговариваю.  - Сказала Чжан Мухуа. 
 
 Что? Я тоже чувствую, что спешить некуда. Мы можем просто послать несколько подарков до окончания ее стажировки  - сказала Фэн Синтай. Он также хотел бы позволить ее дочери отправлять подарки, но у него нет денег, чтобы сделать это сейчас.
 
 Что ты знаешь об этом? Она может быть отправлена в некоторые лучшие отделы, если мы дадим подарки сейчас. По словам Чжаоцзе из клиники, некоторым медсестрам часто приходится работать по ночам и в отделении неотложной помощи, что может быть очень утомительным. Лучше всего отправлять сообщения в менее загруженное отделение, такое как стоматология.  - Сказала Чжан Мухуа. 
 
 Фэн Даньин также посмотрела на своего отца. Она не хотела работать в отделении неотложной помощи и не хотела работать в ночные смены. 
 
 Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя. Все деньги ушли. Ваша мама через некоторое время достанет книжку, и этот вопрос будет разоблачен!
 
 Кашель, мама, сестра, вам обоим не нужно беспокоиться. Брат Ли сказал мне, что у него есть связи в больнице. Сестра будет направлена в ортопедию, и ее работа требует только, чтобы она передала какие-то шины, бинты или что-то еще врачам. Это очень простое отделение, так как в ортопедии даже меньше людей, чем в стоматологии. - Фэн Юй солгал. 
 
 Ох. Одна ложь за другой. Этим вечером надо не забыть позвонить брату Ли и сказать ему сосредоточить внимание на приобретении казначейских облигаций в больнице сестры. Надеюсь, это позволит ему познакомится с кем-то, кто может позволить сестре пройти через черный ход. 
 
 Чжан Мухуа сказала: Правда? Не могу сказать, что Сяо Ли так внимателен . 
 
 Фэн Юй сразу сказал : Мама, у сестры хороший вкус на людей, как и у тебя!
 
 После одного предложения, все в семье улыбались. 
 
 Старый Фэн, моя старшая сестра хочет взять взаймы у нас немного денег, чтобы купить трактор с 55-ю лошадиными силами. Они вернут нам деньги осенью после сбора урожая. - Неожиданно сказала Чжан Мухуа. 
 
 Фэн Синтай спросил: Сколько ей нужно? 
 
 5000 юаней - ответила Чжан Мухуа. 
 
 У Фэн Синтай сейчас большая головная боль. Если у него сейчас в руках деньги, даже если старшей сестре нужно 10000 юаней, это не проблема. Но теперь его сын и будущий зять вложили все деньги в казначейские облигации. Как он собирается ответить своей жене? 
 
 Фэн Юй может сказать, что его отец собирается сдать его. Фэн Юй будет лучше признаться. Если тетя должна занять деньги, пусть они подождут два месяца. 
 
 Мама, мне нужно тебе кое-что сказать?
 
 Чжан Мухуа посмотрела на своего мужа и сына. Раньше эти двое имели зрительные контакты друг с другом. Очевидно, что они что-то от нее скрывают! 
 
 Что случилось? - спросила Чжан Мухуа. 
 
 Можем ли мы позволить большой тете подождать один или два месяца? Во всяком случае, даже если они покупают трактор сейчас, они не могут использовать его сейчас. Покупка трактора через два месяца также не задержит посадки сельхозугодий. - сказал Фэн Юй. 
 
 Удар!
 
 Чжан Мухуа ударила по столу: Что вы оба скрываете? Раньше вы оба не дали мне дать твоей сестре денег на покупку подарков. Теперь вы пытаетесь помешать, мне одолжить деньги моей старшей сестре. Может ли это быть ..?
 
 Чжан Мухуа поспешно опустила палочки и побежала в комнату. Поискав некоторое время, она обнаружила, что книжка отсутствует. На ней было более 20 000 юаней! 
 
 Где деньги? Где вы двое спрятали книжку? - сердито спросила Чжан Мухуа. Этот отец и сын потратили все их сбережения в 20 000 юаней! 
 
 Фэн Юй попытался успокоить свою мать: Мама, не волнуйся. Деньги не пропали. Я просто использовал их.  
 
 Чжан Мухуа на мгновение застыла, затем подпрыгнула и поднял тряпку из перьев, висящую на стене:  Ты этот бесполезный сын. Как ты смеешь красть деньги из дома. Я побью тебя до смерти!
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  Экстраординарный гений Глава 13 - Увеличение рабочей силы


  

    
      Через некоторое время семья Фэн снова дружно села. Конечно, это за счет страданий Фэн Юй. Его тело покрыто красными синяками от тряпки. 
 
 Я думал, что Сяо Ли не плохой, но, похоже, я ошиблась! Он взрослый, и все же он последовал за идеей Сяо Юй. Что Сяо Юй знает о казначейских облигациях? Зарабатывать деньги на казначейских облигациях? Скажите, кто еще зарабатывал деньги на казначейских облигациях? Даже если на этих облигациях можно зарабатывать деньги, это тоже спекуляция!  - Ругалась Чжан Мухуа. Она все еще не успокоилась и продолжала ругать сына и Ли Шицяна.
 
 Мама, Шицян также находится под влиянием Сяо Юй, и Сяо Юй также сказал ему, что это была идея отца. У Шицзяна не было иного выбора, кроме как согласиться с этим. - Даньин попытался объяснить. 
 
 Иди и позвони ему сейчас и верни деньги! - сказала Чжан Мухуа. 
 
 Мама, просто поверь мне. Мы действительно можем извлечь из этого огромную прибыль. Даже учитель Сун так сказал. Кроме того, это не спекуляция. Согласно газете, мы должны развивать плановую товарную экономику, а это товарная экономика.  - сказал Фэн Юй. 
 
 Фэн Юй сказал некоторые инвестиционные жаргоны, которые его мать не могла понять. Гнев его матери утих, после того как Фэн Юй пообещал позвонить Ли Шицяну, чтобы тот немедленно оставил как минимум 10 000 юаней.
 
 По пути к телефону в деревенском офисе Фэн Даньин все еще ругала Фэн Юя: Как ты можешь спихивать все на Шицзян? 
 
 Ты моя сестра, а не его жена даже. Почему ты помогаешь посторонним! Как ты можешь видеть, папа и папа не слишком разозлились, потому что в этом участвует брат Ли. Кроме того, мы точно сможем заработать на этом. Папе также нужны деньги, чтобы купить тебе дом в городе Бин.  - Ответил Фэн Юй. 
 
 Подводя итог, ты - интриган, а Шицян - честный человек, которого ты обманул. 
 
 Хорошо, хорошо. Я худший не забывай, что это из-за меня, ты и брат Ли можете встретиться с родителями.  - Фэн Юй пробормотал. 
 
 В деревенском офисе, прежде чем они взяли трубку, зазвонил телефон. Просто случилось, что Ли Шицян позвонил.
 
 Привет. Брат Ли? Ты виделся с моей сестрой несколько дней назад, а уже скучаете по ней?
 
 Сяо Юй, на самом деле я ищу тебя. Я только что узнал, что казначейские облигации более прибыльны, чем мы ожидали! - взволнованно сказал Ли Шицян. 
 
 А? Что он имеет в виду? Мы можем зарабатывать деньги на казначейских облигациях сейчас? 
 
 Фэн Юй только рассмотрел вопрос о торговле казначейскими облигациями и забыл о стоимости погашения. Есть много людей, которые держат 5 юаней и 10 юаней облигациями. Некоторые уже выросли. Большинство облигаций на тот момент имеют 5-летний срок погашения, а процентная ставка составляет 4% годовых. Это означает, что когда наступит срок погашения казначейских облигаций на 10 юаней, у них будет 12 юаней.
 
 Точно так же, как Ли Шицян сказал ранее. Когда были выпущены казначейские облигации, они встретили большое сопротивление. Затем правительство заставило работников государственных учреждений и предприятий покупать эти облигации. 
 
 Многие люди даже забыли, что они владеют казначейскими облигациями. Когда они услышали, что Ли Шицян приобретает казначейские облигации, они вернулись и стали искать свои облигации. Только тогда некоторые из них осознали, что их казначейские облигации выросли. 
 
 Для этих людей посещение банка для возврата 2 юаней хлопотно. На протяжении многих лет заработная плата повышалась. 2 юаня не стоит поездки в банк. 
 
 Ли Шицян был не очень успешным, когда ходил по домам, чтобы купить казначейские облигации. Он предложил 9,5 юаней за 10 казначейских облигаций, и большинство людей отказываются продавать свои облигации Ли Шицяну.
 
 Иногда Ли Шицян встречает кого-то, чьи облигации имеют срок погашения и могут быть выкуплены за наличные в банке. Ли Шицян предложит первоначальную стоимость этих облигаций. Он предложил бы 10 юаней за казначейскую облигацию на 10 юаней. Он может заработать 2 юаней, когда он продаст в банке. 
 
 Но таким образом, эти люди могут чувствовать ущемленными еще больше. Предложение на 10 юаней облигаций должно быть не менее 11 юаней. Ли Шицян думает про себя: Даже если я использую 11 юаней за покупку 10 юаней, я все равно могу продать их за 12 юаней, когда пойду в банк. Если я использую 110 000 юаней, чтобы приобрести эти облигации и принести их в банк, я смогу вернуть 120 000 юаней! 
 
 Поэтому он позвонил Фэн Юй и спросил, все ли в порядке. Он считает, что им не нужно ждать публичных торгов казначейскими облигациями. Фэн Юй в шоке. Он не ожидал, что Ли Шицян будет таким умным и гибким. Конечно, они могут сделать это! 
 
 В своей прошлой жизни, он также слышал, что некоторые люди также сделали это. Они ходили по домам, чтобы купить казначейские облигации с наступающим сроком погашения. За 10 юаней облигации они предлагали бы 11 юаней. Они только выиграют от дополнительного интереса. Но это требует больших затрат. 
 
 Фэн Юй не ожидал, что есть люди, которые не пошли в банк, чтобы выкупить погашенные казначейские облигации. Должен был быть, и никто не знал, чтобы изменить это. Есть некоторые, кто знал, что их облигации созрели, но не может быть обеспокоен, чтобы встать в очередь в банке. Их время стоит больше, чем жалкие 2 юаня.
 
 Брат Ли, ты гений! Мы можем предложить более высокую цену для тех облигаций, срок погашения которых наступает через три месяца. Но не для тех, которые растут более трех месяцев! Мы будем ждать открытых торгов казначейскими облигациями, и я гарантирую, что мы можем зарабатывать тысячи юаней каждый день!  
 
  Что? Делать тысячи каждый день? Разве это не минимум 30 000 юаней в месяц и более 300 000 юаней в год? - Руки Ли Шицяна начали дрожать. Чтобы получить 300 000 юаней, ему нужно было сохранить всю свою зарплату и не тратить ни цента на всю оставшуюся жизнь. 
 
 На самом деле, 300 000 юаней - это только доля Ли Шицяна. Фэн Юй может заработать как минимум несколько миллионов! Но ему придется ждать, пока города откроют торги облигациями. Если это сделает только один город, разницы в цене на рынка не будет.
 
 Брат Ли, сколько облигаций ты приобрел сегодня? - спросил Фэн Юй. 
 
 Э-э… Только около на 1000 юаней. 
 
 Фэн Юй потерял дар речи. За один день может приобрести только около 1000 казначейских облигаций? Сколько времени потребуется, чтобы приобрести 100 000? 
 
 Почему так мало? - спросил Фэн Юй. 
 
 Нет выбора. Это все 50 юаней облигаций. Очень мало облигаций с большим номиналом. Погода холодная, и у меня есть только велосипед для перевозки.  - ответил Ли Шицян. 
 
 Ли Шицян возвратил джип и ездил на велосипеде.
 
 Брат Ли, это не то же самое, что обменять иностранную валюту. Ты не можешь делать это в одиночку. Сколько ты можешь приобрести, если ты делаешь это в одиночку? Есть ли у тебя надежные друзья, у которых есть время и энергия? Попросите их помочь вам приобрести казначейские обязательства. Мы платим 100 юаней в месяц!  - сказал Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян чувствовал, что зарплата была слишком высокой: 100 юаней? Я зарабатываю чуть больше 80 юаней в месяц! 
 
 Брат Ли, ты также упомянул, что тебе все еще нужно работать. Где ты можешь найти время, чтобы сделать это? Ты не можешь пропускать работу каждый день. Нанимай их, чтобы помочь тебе ходить от двери к двери, чтобы приобретать казначейские обязательства. Правила те же, что мы обсуждали ранее. Более высокая цена для тех облигаций, срок погашения которых наступает через три месяца, та же цена для тех облигаций, срок погашения которых наступает менее чем через год, и для облигаций, срок погашения которых наступает более чем через год, мы предлагаем 95% стоимости облигации.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Хорошо. За моим домом находится общежитие моторного завода. Там много подростков от 17 до 18 лет. Эти дети без работы, и все, что они делали, это слонялись без дела. Я позволю им собрать эти облигации. Если зарплата составляет 100 юаней, они, безусловно, приступят к работе. - Взволнованно ответил Ли Шицян.
 
 Ли Шицян начал работать менее года, и его позиция находиться в самом низу. Он не ожидал, что сможет руководить группой людей, просто занимаясь небольшим бизнесом. 
 
 Хорошо, брат Ли. Ах, ах, ах ~ Сестра, не хватай телефон. Я еще не закончил.
 
 * В то время не во многих домохозяйствах были телефоны. У большинства деревень был только один телефон в деревенском офисе. Если кто-то позвонит, офис объявит, используя систему звукового оповещения в деревне. 
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      Фэн Даньин и Ли Шицян в течение пяти минут шептали сладкие слова, а затем Фэн Даньин передала телефон Фэн Юю, чтобы он сказал вернуть 10 000 юаней. 
 
 Они оба так долго болтали, но не упомянули 10 000 юаней? Затем Фэн Юй попросил Ли Шицяна вернуть 10000 юаней обратно. Хотя без этого 10000 юаней позволит им зарабатывать меньше, но влияние не большое. 
 
 Услышав это, Ли Шицян подумал, что есть риски. Таким образом, он также снял 5000 юаней. Если случится что-то неожиданное, он не потеряет все свои деньги.
 
 Вернувшись домой, Фэн Юй сказал своим родителям, что их сбережения увеличились на несколько тысяч, и Ли Шицян вернет 10000 юаней обратно. Они смогут получить деньги в течение трех дней, и не должно быть никаких задержек для большой тете, чтобы купить трактор.
 
 А как насчет остальных денег? Остальные деньги, конечно же, остаются у Ли Шицяна. Этот бизнес приносит больше денег, чем сельское хозяйство. 
 
 Фэн Юй даже пытался убедить своих родителей прекратить заниматься сельским хозяйством. Просто торгуя казначейскими облигациями, они могут зарабатывать не менее нескольких сотен тысяч в год. Сельское хозяйство слишком утомительно и приносит мало денег.
 
 Но его родители отказались. Во-первых, Фэн Юй все еще посещает школу в деревне. Во-вторых, если этот бизнес провалится, по крайней мере, у них все еще есть земля, и семья не будет в нищете. В-третьих, они привыкли к жизни здесь и не хотят переезжать. 
 
 Красивая картина, нарисованная Фэн Юй, слегка тронула его родителей. Он сказал им, что они могут позволить себе несколько домов в любом месте в городе Бинг, купить совершенно новый автомобиль в ближайшее время. Даже если этот бизнес провалится, им все равно будут принадлежать казначейские облигации, срок погашения которых наступит через несколько лет.
 
 К счастью, Фэн Юй уговаривал клиентов инвестировать в его прошлую жизнь. Многие люди, особенно фермеры с низким уровнем образования, готовы вкладывать больше средств, если считают, что способны заработать большую сумму денег. Фэн Юй также видел, как его коллеги заставили некоторых пенсионеров инвестировать в очень рискованные инвестиции. Когда эти пенсионеры теряли деньги, его коллеги просто возлагали ответственность на этих пенсионеров. Фэн Юй действительно презирает таких людей. 
 
 Как только они получат 10000 юаней, его мать немедленно переведет 5000 юаней большой тете и спасет остальное.
 
 Через неделю Фэн Даньин возвращается в город Бин. Ли Шицян уже связалась больницей, где она будет проходить стажировку. Заместитель декана больницы является старым соратником его отца и пообещал отцу, что его будущая невестка определенно сможет продолжить работу в больнице после стажировки. 
 
 Фэн Даньин привезла с собой только 30 юаней в город Бинг Если ей нужны деньги, она может просто получить от Ли Шицзяна. Во всяком случае, Ли Шицян держит почти все семейные сбережения Фэн.
 
 В это время Фэн Юй учился дома. Фэн Синтай угрожал Фэн Юй, что, если он не сможет поступить в среднюю школу в городе Бинг, он сломает ему ноги! Фэн Юй послушно остался дома и делал проверку. Он почти забыл физику, химию и биологию. К счастью для него, он может учиться быстрее, чем обычный ученик. 
 
 Вэнь Дунцзюнь приходил искать его только дважды. Это потому, что каждый раз, когда он посещает, Фэн Юй начинал приставать к нему с вопросами физики. 
 
 Родители Фэн Юй очень довольны отношением Фэн Юя. Этот ребенок много работает, и его иностранный язык тоже очень хорош. Он может определенно получить место в средней школе и университете города Бинг в будущем. 
 
 После лунных новогодних каникул начинается школа.
 
 Фэн Юй живет на ферме. Хотя это не слишком далеко от города, ему все еще требуется больше получаса, чтобы добраться на велосипеде. Поскольку его семья может себе позволить, он решил жить в кампусе. 
 
 В первый день школы Фэн Синтай запустил свой трактор. Сегодня 19 школьников из деревни поедут в городскую школу и поедут на его тракторе. 
 
 Каждый нес свои постельные принадлежности в мешках, и у каждого из них есть деревянный чемодан с одеждой. 
 
 Школы, как и правительственные организации, имеют день отдыха один раз в неделю. Студенты могут выбрать остаться в школе или поехать домой. 
 
 Тележка трактора была полна людьми. Было много других, которые собирались в город, чтобы выполнить поручения.
 
 Каждый год жители деревни по очереди отправляют людей в город. В этом году настала очередь Фэн Синтая. Фэн Юй очень счастлив, потому что он мог сидеть в зоне вождения и не страдать от холода, как все остальные. 
 
 Конечно, Вэнь Дунцзюнь, как сын лидера и хороший друг Фэн Юй, также сидит в водительском отсеке. Сейчас более -10 градусов по Цельсию. 
 
 Менее чем за 20 минут они добрались и несколько пассажиров высадились. 
 
 Затем Фэн Синтай идет в начальную школу. Фэн Юй и остальные ученики младших классов и средней школы помогают тем ученикам, чьи родители не пришли, нести их багаж в общежитие.
 
 Видя, что его сын так хочет помочь маленькому мальчику нести его багаж и разложить постельное белье, Фэн Синтай чувствует себя удовлетворенным. Видите, мой сын полезен и быстр, как и я. - подумал он про себя. Но на самом деле он не занимается домашним хозяйством. Все делает его жена. 
 
 Через полчаса Фэн Синтай привез учеников средней школы в их школу. 
 
 Родители учеников средней школы не сопровождали их. Они достаточно взрослые, чтобы заботиться о себе. Они помогают друг другу разгрузить их багаж и нести в общежитие. 
 
 Общежитие представляет собой трехэтажное здание. Третий этаж предназначен для девушек, а второй этаж для парней. Общежитие учителя находится на первом этаже.
 
 Фэн Синтай нес мешки с постельными принадлежностями, а Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь носили только свои деревянные чемоданы. 
 
 Глядя на других студентов, пытающихся переместить свой багаж, Фэн Юй почувствовал облегчение. К счастью, на этот раз его отец отправил этих студентов. Его отец очень помогает. 
 
 В общежитии восемь студентов. Студенты разделены в соответствии с их классом . Таким образом, Фэн Юй поселили в одно общежитие с Вэнь Дунцзюнем, а Вэнь Дунцзюнь спит на нижней койке под Фэн Юй. 
 
 Все в этом общежитии принадлежат к одному классу, но из трех разных деревень. Их деревня прибыла первой, но эти двое не распаковали свой багаж. К Как только все прибудут, они должны будут убрать общежитие. Заперев общежитие, они пошли в другие общежития, чтобы найти других детей. 
 
 В школьной столовой нет ничего вкусного. Фэн Синтай пригласил всех учеников средней школы из той же деревни на обед. Во всяком случае, их всего семь. Они поехали в небольшой ресторан и заказали стол, полный блюд. Обед стоил менее 20 юаней. 
 
 Фэн Синтай ушел после оплаты счета. Вэнь Дунцзюнь, маленький командир, вытер рот и сказал: Пошли в видео зал после обеда. Кто идет?
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      В эту эпоху в общежитии очень скучно. Не было мобильных телефонов, интернет-кафе и даже телевидения. Помимо занятий, студенты будут прятаться в своих общежитиях, и играть в покер. С тех пор, как одноклассник сказал им, что рядом со школой есть видеосалон, просмотр видео стал их любимым времяпрепровождением.
 
 В деревне Фэн Юй есть кинотеатр. Но он открывается только в особые праздничные дни, и фильмы, которые были там показаны, все отечественные фильмы, которые не пользуются популярностью. Вместо этого кинотеатр используется для таких мероприятий, как общее собрание и другое.
 
 Фэн Юй также ходил в кинотеатр, чтобы посмотреть несколько фильмов раньше. Но это было организовано школой. Он четко помнит классическую строку из одного из фильмов: изучайте науку, и вы сможете путешествовать по миру без страха!
 
 Если кто-то действительно хотел посмотреть настоящий фильм, видео-зал - это то, что нужно. Здесь есть 17-дюймовый цветной телевизор и три-четыре ряда сидений. Билеты стоят около 10 центов юаней за три часа, что составляет почти два фильма. 
 
 Фэн Юй и его одноклассники уже несколько раз были в видео-зале. Это было в выходные дни, когда фермы были заняты уборкой урожая, и они не пошли домой. Все поддержали предложение Вэнь Дунцзюня, так как они только что пошли в школу, и у каждого все еще есть свои карманные деньги.
 
 Видя восторженное выражение лица каждого, Фэн Юй также решил пойти вместе. Это эпоха гонконгских боевых искусств и криминальных фильмов. Конечно, серия Бог игроков (God of Gamblers) также только стала популярной. 
 
 Многие из классических старых фильмов Гонконга сейчас трудно найти в Интернете. Но в эту эпоху вы можете найти практически любой заголовок в видео-зале. 
 
 В видеосалоне почти 80% и более составляют гонконгские фильмы. Остальные фильмы - европейские, американские, юго-восточные и другие регионы. Есть и отечественные фильмы, которые никто не смотрит. В видео-зале можно посмотреть три фильма днем и два ночью. Эти фильмы, показанные ночью, не подходят для детей.
 
 Это не самый прибыльный источник дохода для видеосалона. Наиболее выгодным является прокат видеокассет. В связи с улучшением жилищных условий некоторые домохозяйства имеют видеомагнитофон. Очень немногие люди предпочитают покупать видеокассеты. После просмотра видеозаписи один раз она практически бесполезна. Таким образом, люди предпочитают арендовать ее. 
 
 Когда Фэн Юй и его друзья вошли в видео зал, третий фильм только начинается. Это классический гонконгский фильм Лучше завтра ( A Better Tomorrow). 
 
 После оплаты билета, все бросились в первый ряд. Он ближе к телевизору, и они могут видеть более четко. Владелец зала сидел у двери и читал комикс Врата дракона. Владелец смотрел эти фильмы, по крайней мере, десятки раз, и он абсолютно не интересно.
 
 Фэн Юй купил семена дыни на пять центов и поделился со всеми. Хотя он смотрел этот фильм несколько раз, ему все еще он нравился. Дверь открылась, и в комнату вошел порыв холодного ветра. Фэн Юй оглянулся, и вошли трое семнадцати-восемнадцати летние подростки. 
 
 Черт. Первый день в школе, и мы должны делать уборку. Я не собираюсь этого делать. Пусть другие идут и убираются. 
 
 Хахаха, давай выпьем две бутылки вина на ночь.  
 
 Ночью? Мы выйдем через некоторое время, чтобы перекусить. Мы можем продолжать смотреть фильмы ночью. Эти фильмы, показанные по ночам, более интересны, чем эти. 
 
 Эти трое болтали, платя. Владелец видео-зала порвал самодельный билеты ценой в 1 цент со временами фильма и впустил их.
 
 Ребята, идите на задний ряд! - крикнул один из трех подростков. 
 
 Вэнь Дунцзюнь поднял голову, посмотрел на них и проигнорировал их. Они пришли первыми, зачем им идти на задний ряд. 
 
 Черт, я говорю с вами, маленькие ублюдки! Вы все глухие?!  
 
 Вэнь Дунцзюнь встал:  Мы пришли первыми, почему мы должны отказываться от своих мест? Вы все можете пойти сидеть сзади или пойти куда-нибудь еще! 
 
 А? Как ты смеешь так говорить со мной? Вы жаждете побоев, верно?  
 
 Босс видео-зала посмотрел:  Не суетитесь здесь. Замолчите и смотрите видео, иначе вас вышвырнут. 
 
 Те, кто открыл видео-зал в эту эпоху, в основном, бандиты. В противном случае, если бы пришли хулиганы, они не в состоянии были бы прогнать их.
 
 Брат Ван, не останавливай меня. Я преподам этому маленькому ублюдку урок!
 
 Если вы все хотите драться, идите на улицу. Вы все не сможете оплатить, если повредите вещи в моем видео-зале. - Босс видео-зала, брат Ван, очевидно, знал этих трех мальчиков и не может с ними возиться. 
 
 Фэн Юй оглянулся. Дерьмо. Если начнется драка, они окажутся в невыгодном положении. Даже если их семеро, эти трое подростков старше, крупнее и здоровее их. Это не закончится хорошо. Но если они склонят голову перед этими тремя мальчиками, кто знает, как эти подростки будут издеваться над ними. 
 
 Фэн Юй посмотрел на возраст этих трех мальчиков и подумал о том, что они сказали только сейчас. Он может подтвердить, что эти три подростка не работают и, скорее всего, из сельскохозяйственного профессионального училища!
 
 Фэн Юй подумал о том, как справиться с этими тремя. 
 
 Мой дядя - директор Сюй профессионального училища. Вы трое из профессионально-технического училища?  - Фэн Юй встает и говорит с отношением, похожим на парня из саги Мой отец - Ли Ган , в его предыдущей жизни. 
 
 Директор Сюй? Какой директор Сюй?  - спросил один из подростков. Он, видимо, немного напуган, но не уверен, что этот мальчик его пугает. 
 
 Сюй Лянлу, директор Сюй. Сколько директоров Сюй у вас в профессиональном училище?  - спросил Фэн Юй. 
 
 Извини, мы не знали, что ты племянник директора Сюй. Это все твои одноклассники? Это было недоразумение. Мы просто шутим. Брат Ван, дай нам 10 бутылок содовой. 
 
 Подали газировку, и трое подростков дали Фэн Юю и его одноклассникам по бутылке. Затем трое подростков тихо сели сзади. 
 
 Этот директор Сюй будет переведен в старшую школу фермы в качестве директора через два года, поэтому Фэн Юй знал его. В эту эпоху плата за обучение в Профессиональном училище недешевая, и директора имеют право отчислять учащихся. 
 
 Если бы они втроем подрались с племянником директора, даже если их не исключили, но им дали бы штрафные баллы. Они потеряли бы возможность работать на любых фермах после выпуска, если у них пониженные балы.
 
 Другие друзья Фэн Юй не так хорошо знают Фэн Юй, но Вэнь Дунцзюнь знал. Полная чушь! Но было приятно напугать этих подростков, и они даже угостили их бутылкой содовой. 
 
 Посмотрев два фильма Фэн Юй, они все встали и приготовились вернуться в школу. Все должны были прибыть в общежитие. Они могут вернуться в общежитие и поиграть в покер или поболтать об интересных вещах, которые произошли во время зимних каникул. 
 
 Брат, ты уходишь? Пойдем вечером выпьем в баре, и мы сможем вернуться сюда, чтобы посмотреть кино. Я угощаю. Кино, показанное ночью, более интересное.  - сказал один из подростков. 
 
 Нет, мы должны вернуться в школу. По вечерам учителя будут проверять общежитие.  - ответил Фэн Юй.
 
 Хотя Фэн Юй заинтересован смотреть ночные кино, он не будет смотреть его в его нынешнем возрасте. Более того, смотрю с этими подростками. Но Вэнь Дунцзюнь соблазняется этим предложением. Мальчики в их возрасте заинтересованы в таком кино, но у них нет возможности смотреть.
 
 Сяо Юй, давайте останемся и посмотрим. - умолял Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Фэн Юй поспешно покачал головой и прошептал: Пойдем. Ночью будет много учеников Профессионального училища, и им будет легко узнать, что мы лжем. Они наверняка убьют нас.  
 
 Вэнь Дунцзюнь неохотно ушел с Фэн Юй. Но по дороге в школу Вэнь Дунцзюнь продолжал умолять Фэн Юй. Они могут пойти в другой видео-зал и они не будут встречаться с этими подростками снова.
 
 Фэн Юй вздохнул. Эта импульсивная молодёжь.
 
 Вы парни! Стоять!
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  Экстраординарный гений Глава 16 - Настоящий директор Сюй


  

    
      Фэн Юй повернулся назад. Это были те подростки из видео-зала. Черт! Они поняли, что я солгал. 
 
 Бежим! - крикнул Фэн Юй. 
 
 Все семеро побежали в сторону школы. Эти три подростка не посмели бы прикоснуться к ним, как только они войдут в школу. 
 
 Черт, ловите их! Они обманули нас!  
 
 Трое подростков из профессионально-технического училища преследовали Фэн Юй, когда они отчаянно бежали вперед. 
 
 После того, как Фэн Юй покинул видео-зал, трое подростков встретились с несколькими одноклассниками, и среди них действительно есть родственник директора Сюй. Трое подростков узнали от этого одноклассника, что у директора Сюй есть, только два брата и у него нет сестер. Если у него нет сестер, как у него может быть племянник?
 
 Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь могли бежать достаточно быстро, чтобы убежать, но остальные пятеро не так быстры. Они были пойманы спустя 100 метров бега. Эта проблема была начата Вэнь Дунцзюнем, и Фэн Юй - тот, кто обманул их. Если они оба сбегут сами, они не смогут вернуться на ферму и встретиться лицом к лицу со своими односельчанами.
 
 Отпусти их. Я тот, кого вы ищете! - сказал Вэнь Дунцзюнь. Он довольно верный друг. 
 
 Хорошо. Я не хотел ничего с ними делать, но они выпили мою газировку. 
 
 Я заплачу за эту газировку! - сказал Фэн Юй.
 
 Хорошо. Но мы все еще можем позволить себе платить за эту газировку. Поскольку вы готовы дать нам компенсацию, дайте нам 1 юаней за 1 бутылку содовой. Всего 10 юаней. Если нет, не вините нас за то, что мы позволили нашему кулаку разговаривать! - сказал один из подростков. 
 
 Черт. Большая бутылка содовой стоит всего пять центов. Они хотят 1 юаней за это? Это явно вымогательство! 
 
 Другие дети, конечно, не могут позволить себе дать им 10 юаней, но у Фэн Юй и Вэнь Дунцзюня есть деньги в карманах. 
 
 Отпусти их первыми, я дам вам деньги! - сказал Фэн Юй, стиснув зубы. 
 
 Эй, ты действительно богатый. Хорошо, они могут идти. Но мы все еще хотим пить позже, и у нас не хватает денег ……  - сказал подросток.
 
 Из одного взгляда эти трое подростков знали, что эти двое детей из богатых семей. Итак, почему бы не получить больше денег от них, так как они могут выкашливать 10 юаней, не моргая. 
 
 Вы нас грабите. Вы можете сесть в тюрьму за ограбление! - крикнул Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Кто видел ограбление? У тебя есть доказательства? Вы все вызвались дать нам компенсацию. - ответил подросток. 
 
 Хахаха, я говорю, что они должны нам эти деньги. Совершенно естественно платить по долгам. Ребята, опустошите карманы.  - Засмеялся другой подросток. 
 
 Эти трое подростков намерены отобрать у них каждый цент! 
 
 Недалеко от них, несколько учеников средней школы пошли в направление Фэн Юй. Но как только они увидели, что Фэн Юй и его друзья были остановлены этими подростками из профессионального училища, ученики повернулись и убежали.
 
 Эти учащиеся училищ всегда курят, пьют и дерутся. Если они окажутся слишком близко к ним, они могут быть вовлечены и избиты! 
 
 Когда Фэн Юй захотел отказаться, трое подростков вынули из карманов складные ножи и помахали им перед его лицом. 
 
 Поторопись, нам все еще нужно пойти выпить. Вы хотите вместо этого истечь кровью? - спросили подросток. 
 
 Кроме Фэн Юй и Вэнь Дунцзюня, другие студенты вынимали свои деньги из карманов и передавали их. Некоторые сдали 1 юаней, а некоторые - несколько центов. 
 
 Подростки махнули рукой, пятеро некоторое время колебались и убежали так быстро, как только могли. Фэн Юй также не может их винить. Для детей нормально быть робким. Фэн Юй думал о том, как сохранить свои деньги и убежать от этих подростков.
 
 Фэн Юй не уверен, собираются ли эти пять друзей попросить помощи у своих учителей. Школа находится всего в нескольких сотнях метров. Учителя могут все же спасти их, если они бросятся на велосипеде. 
 
 Вы двое, чего вы ждете? Вы хотите, чтобы я вам помог?  - сказал один подросток. 
 
  Я не собираюсь давать вам деньги! - сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Пощечина!
 
 Прежде чем Вэнь Дунцзюнь смог закончить предложение, он получил пощечину. 
 
 Глаз Фэн Юй дернулся. Чувство обиды стало глубже в его сердце. Теперь Фэн Юй не хотел убегать, но вместо этого он думал о том, как преподать этим подросткам урок! 
 
 Ты смеете меня бить? Мой отец - глава шестого совхоза!  
 
 Пощечина!
 
 Вэнь Дунцзюнь получил еще одну пощечину.
 
 Ты лжешь мне? Глава? Почему ты не говоришь, что твой отец чиновник? Вы, два маленьких ребенка, все еще пытаетесь нас обмануть? Ганцзы, Дачжуан, проверь их карманы.  - Крикнул подросток. 
 
 Фэн Юй извиняющимся взглядом смотрит на Вэнь Дунцзюня. Он забыл, что в эту эпоху деревенский лидер не занимал низкую должность и имел некоторые полномочия. 
 
 Если бы Вэнь Дунцзюнь упомянул своего отца в видео-зале, они могли бы сбежать. Но вместо этого Фэн Юй солгал им и был разоблачен. Теперь эти подростки не верят Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Стойте. Я сам достану свои деньги.  - Фэн Юй внезапно изменил свое отношение и начал панически копать карманы. В результате он бросил все свои деньги на пол. Всего от 17 до 18 юаней.
 
 Ты должен был сделать это раньше. Как насчет вас? Спешите, - сказал один из подростков и повернулся к Вэнь Дунцзюню. Вэнь Дунцзюнь посмотрел на них с гневом и неохотно достал деньги. Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня и подумал: Это потрясающее выражение! 
 
 Фэн Юй внезапно сел на землю и ухватился за одну из ног подростка, после того как подростки подняли деньги. Затем Фэн Юй начал громко плакать: Как учащиеся училища могут издеваться над нами? Сколько раз я должен быть ограблен вами?
 
 О чем ты говоришь? Взятие денег у тебя – дает тебе лицо. Отпусти меня!  - сказал подросток, пытаясь снять Фэн Юй с ноги. 
 
 Фэн Юй использовал движения ног подростка и катался по земле, выглядя очень жалко.
 
 Дать им лицо, забрав их деньги? Кто тебя этому научил! - раздался голос сзади подростков. 
 
 Черт. Кто ты такой, чтобы вмешиваться? Сюй… Директор Сюй? – крикнул один из подростков. 
 
 Трое подростков были ошеломлены. Когда появился директор Сюй? Почему они не заметили его? 
 
 В этот момент они увидели, что глаза Фэн Юй ярко засияли. Фэн Юй по-прежнему катается по земле и громко плачет. Но не было ни единой слезы. 
 
 Сукин сын. Этот мальчик снова обманывает нас! 
 
 Неудивительно, что он без колебаний доставал свои деньги. Также то, что он сказал, направлено на директора Сюй. Черт. Теперь нас поймали с поличным. Надо найти способ обмануть. Подумали подростки.
 
 Вы трое из автомобильного класса? ? Который раз вы все это делаете? Не пытаетесь убежать? - спросил директор Сюй. 
 
 Подростки перестали думать о побеге. Они были опознаны, и они никак не могли убежать. Более того, если они рассердят директора Сюй, они могут быть выгнаны, а затем убиты, когда вернутся домой! 
 
 Это первый раз. В самом деле. Это первый раз.  - сказали подростки. 
 
 Ерунда! Это уже пятый раз, когда меня обокрали. Вы можете спросить его, сколько раз он был ограблен? - крикнул Фэн Юй.
 
 Вэнь Дунцзюнь также понимал текущую ситуацию. Теперь у них есть покровитель. Он указал на свое лицо и сказал: Видите, они так сильно бьют нас. В прошлом году они ограбили меня шесть раз. В этом году школа только началась, и они снова ищут меня. Я отдал им свои деньги, они все равно побили нас.
 
 Директор Сюй посмотрел на жалостливые взгляды Фэн Юй и Вэнь Дунцзюня. Он должен по-настоящему дисциплинировать этих учеников профессионального училища и быть уверенным, что они больше не сделают этого.
 
 Подойдите сюда. Я Сюй Лянлу, директор Сюй из Отдела по академическим вопросам. Не бойтесь и расскажите мне все. Я помогу вам наказать их!
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  Экстраординарный гений Глава 17 - Лучший ученик?


  

    
      Через час Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь покинули офис Профессионально-технического училища с десятками юаней. Это также из-за великодушного отношения Фэн Юй. Он готов отказаться от части денег, которые они от него отняли. Иначе, в соответствии количеству указанным Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнем, они будут нести, по крайней мере, на сто юаней больше каждый. 
 
 Хахаха. Сяо Юй, ты такой умный. Как ты узнал, что этот человек - директор Сюй, ты встречал его раньше?
 
 Я видел его раньше издалека. Считай, что этим трем подросткам не повезло. Директор Сюй понизит им балы, и они должны обдумать и извиняться перед всей школой. В следующий раз эти подростки убегут от нас, когда увидят нас. 
 
 Да. Если они посмеют нас снова запугать, я пойду к директору Сюй, и они, безусловно, будут исключены! Хотя у них есть недостатки, у них все еще есть возможность пойти в армию. Если их исключат, им придется всю жизнь заниматься сельским хозяйством! Те несколько пощечин, которые я им возвращаю, действительно приятны. Моя рука все еще болит! - взволнованно сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Фэн Юй настаивал, чтобы их ограбили. Только после того, как директор Сюй попросил этих подростков и согласился на условия Фэн Юй, Фэн Юй изменил свое заявление. Условие Фэн Юй - вернуть избиение подросткам. Фэн Юй безжалостно ударил их три раза ногами, и Вэнь Дунцзюнь ударил их, пока их лицо не покраснело.
 
 Они с радостью возвращаются в свою школу и вернули деньги другим пяти ученикам. Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь только объяснили, что директор Сюй просто случайно прошел мимо и помог им. 
 
 В общежитии они играли в покер до рассвета и продолжают болтать об интересных событиях, которые произошли в новогодние праздники. 
 
 Прежде чем уснуть, Фэн Юй задался вопросом, идет ли бизнес его зятя гладко. Им придется ждать еще один месяц, прежде чем они смогут получить прибыль. 
 
 Рано следующим утром Фэн Юй проснулся из-за Вэнь Дунцзюня. Они должны пойти в школьную столовую на завтрак. Если они опоздают, для них не останется завтрака. Фэн Юй задавался вопросом: Почему школа начинается в 7 часов утра? Почему школа не может измениться на 9?
 
 Сидя в классе, Фэн Юй наблюдает за группой из пятнадцати, шестнадцати одноклассников, сидящих прямо, положив руку на стол. Он хотел смеяться, но кто-то схватил его за руки и положил на его стол. 
 
 Ли На, которая сидела рядом с Фэн Юй, была членом учебного комитета. Мало того, что она должна следить за учебой Фэн Юя, она также должна следить за тем, чтобы Фэн Юй соблюдает школьным правилам. 
 
 Первый урок русский. Фэн Юй зевнул. Он не мог не хотеть спать. Русский язык учителя не был хорошим, но все же не плохой. Однако Фэн Юю было очень скучно. Кроме того, его русский был лучше учителя. 
 
 Фэн Юй, Фэн Юй. Учитель зовет тебя. - Ли На толкнув разбудила Фэн Юя.
 
 Фэн Юй, что с вами происходит? Это первый день нового семестра, и вы не обращаете внимания. Вы все еще хотите ходить в школу?  - спросил учитель. 
 
 Фэн Юй ответил: Учитель, я уже знаю, чему вы только что преподавали.  
 
 Остальные ученики рассмеялись. Хотя учеба Фэн Юя и не плохая, но он не считается лучшим учеником. Как он может сказать, что знает все, чему учит учитель? Русский язык нелегко уловить. Кто смеет говорить, что он уже освоил язык? 
 
 В самом деле? Тогда переведите это предложение для меня.  - Сказал учитель.
 
 Великий пролетарский революционер Ленин сказал: мораль может помочь человечеству достичь более высокого уровня, чтобы люди были свободны от эксплуатации труда.  - Фэн Юй перевел предложение. Почему они пишут это в учебниках? 
 
 Учитель удивлено посмотрел на Фэн Юя. Этот ребенок готовился заранее? Он еще не объяснил это предложение. 
 
 Переведите следующее предложение.  - Сказал Учитель. 
 
 Фэн Юй правильно перевел следующие пять предложений. Учитель и остальные его одноклассники были в шоке. К удивлению учителя, Фэн Юй даже пошутил по-русски, но, кроме учителя, никто не понял. 
 
 Ученики шепчутся между собой. Кажется, что русский Фэн Юй более свободный, чем у учителя. Что он делал во время каникул? Как он так улучшил язык?
 
 Садитесь. Даже если вы хорошо говорите по-русски, вы не можете гордиться и не можете спать в классе.  - Сказал учитель. 
 
 После урока Вэнь Дунцзюнь подошел к Фэн Юй: Сяо Юй. Я не знал, что ты так хорошо говоришь по-русски!  
 
 На самом деле, мой русский был такой же свободный, но я просто не хотел раньше хвастаться.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Фэн Юй, как ты читаешь это слово, и что оно значит? - Ли На, не желая проигрывать Фэн Юю, указала на русское слово, чтобы проверить его.
 
 Трактор. Это означает трактор. Если есть что-то, чего ты не понимаешь, ты можете спросить меня.  - Ответил Фэн Юй. 
 
 Ли На изначально была лучшей в классе по русскому языку. Она не только входит в школьный комитет, но и является представителем русского класса. Теперь Фэн Юй обогнал ее в русском.
 
 Глядя на злой взгляд Ли На, Фэн Юй улыбнулся. Я разрушил доверие этой маленькой девочки? Судя по ее глазам, она не принимает поражения.
 
 Другие студенты теперь думают, что Фэн Юй должно быть учился во время зимних каникул. Если нет, то, как он может так улучшить язык? Только Вэнь Дунцзюнь знает, что Фэн Юй учился. Но Фэн Юй изучал только физику и химию. Он никогда не видел, чтобы Фэн Юй читал русские книги. 
 
 Теперь ученики видят в Фэн Юй того, кто хорошо учится. У многих из них есть намеки на зависть и поклонение в их глазах. Но не для гордой Ли На, она поклялась, что Фэн Юй узнает, кто лучше учится на предстоящих экзаменах.
 
 В то утро Фэн Юй легко справился с уроками русского, китайского, биологии и политики. О русском не стоит говорить. По китайскому, он также далеко впереди по сравнению с другими студентами. Понимание 40-летнего человека намного лучше, чем у подростков. Только классический китайский дал Фэн Юю головную боль. Если бы он столкнулся с такими вопросами на экзаменах, он бы сдался. Что касается политики, пока вы пишете хорошие вещи о правительстве, ничто не может пойти не так. 
 
 Нежелание Ли На потерять уверенность постепенно переросло в отчаяние. Прогресс Фэн Юя слишком велик. Она не могла догнать его! Она усердно училась во время зимних каникул. Почему разрыв такой большой? 
 
 Фэн Юй, ты ходил на обучение во время зимних каникул? - спросила Ли На. 
 
 Да, Дунцзюнь помог мне.  - Фэн Юй кивнул.
 
 Дунцзюнь? - Ли На сердито отвернулась. Результаты Вэнь Дунцзюня похожи на результаты Фэн Юй. Только незначительно выше среднего. Как он мог превратить Фэн Юя в лучшего ученика? Лгун! 
 
 Когда наступил обед, все учителя узнали, что Фэн Юй внезапно стал гением.
 
 Мистер Сун, не могу не сказать, что Фэн Юй из вашего класса действительно умный. - сказал один учитель Учителю Сун. 
 
 Согласен. Почему в вашем классе так много хороших учеников? В моем классе есть только озорные ученики, и мне интересно, сколько из них могут поступить в старшую школу. - сказал другой учитель. 
 
 Я могу сказать, что Фэн Юй займет первое место в своем классе. Учитель Сун обнаружил еще одного многообещающего ученика.  - продолжил учитель.
 
 Все учителя болтали и восхваляли Фэн Юй. Учитель Сун в замешательстве. Если бы не Фэн Юй, посещавший его в городе Бин в течение Нового года, у него не было никакого впечатления о Фэн Юй. 
 
 Но как классный руководитель, он знает, кто из учеников лучше учится. Фэн Юй можно рассматривать только выше среднего. Ему все еще нужно много работать, если он хочет пойти в старшую школу. Как он стал лучшим учеником за каникулы? Так как каждый хвалит его ученика, он с радостью принимал это. 
 
 Во второй половине дня, урок математики учителя Сун. Чтобы проверить, что другие учителя говорят правду, Учитель Сун намеренно вызвал Фэн Юя, чтобы тот ответил на вопрос.
 
 Фэн Юй ошеломлен, увидев вопрос на доске. До этого он изучал высшую математику, а также несколько дней занимался задачами по алгебре во время зимних каникул. Там не должно быть много вопросов, которые могут сбить его с толку. Но он забыл, что математика в средней школе делится на алгебру и геометрию. Вопрос на доске в настоящее время является геометрической задачей. 
 
 Простите, Учитель Сун. Я не знаю, как на это ответить. - склонил голову Фэн Юй. Он мог чувствовать удивленный взгляд от всех своих одноклассников. 
 
 Мистер Сун нахмурился. Это простой вопрос. Затем он вызвал Ли На, чтобы ответить. Ли На легко ответила на вопрос и с гордостью посмотрела на Фэн Юя, прежде чем сесть.
 
 Ли На подумала про себя: Разве ты не учился? Разве не все учителя хвалили, что ты умный? У тебя есть еще вопросы, на которые ты не знаешь, как ответить?  
 
 На следующие три последовательных вопроса вызван решить Фэн Юй. Но он не мог ответить ни на один вопрос, и Ли На все три вопроса ответила правильно. Каждый раз перед тем, как сесть, Ли На гордо смотрела на Фэн Юя и поднимала подбородок выше. 
 
 Другие ученики тоже начали шептаться. Фэн Юй не такой и умный, в конце концов. Даже я могу ответить на этот вопрос!
 
 Следующий урок - физика. Фэн Юй снова вызвали, и он до сих пор не мог ответить на вопросы. Ли На не стала ждать, пока учитель её позовет, встала и ответила на вопросы. Так что Фэн Юй в физике тоже слаб.
 
 То же самое произошло с уроком химии. Фэн Юй вызван отвечать на вопросы, и он на все ответил неправильно.
 
 Другие студенты начали смеяться над Фэн Юй. Фэн Юй превратился из лучшего утреннего ученика в худшего ученика второй половины дня.
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      Смотри, это Фэн Юй из второго класса. Он вел себя так, будто знает все утром, но днем кота выпускают из мешка. Я думаю, что ему трудно поступить в старшую школу. Скорее всего, он будет принят в профессионально-техническое училище.
 
 В самом деле? Сегодня днем наш учитель все еще просит нас учиться у Фэн Юя. Таким образом, этот Фэн Юй избирателен в своем предмете. Если он потерпел неудачу в математике и физике, то какая старшая школа захочет его взять!  - ответил кто-то. 
 
 После школы Фэн Юй спокойно шел из класса в столовую, а затем вернулся в общежитие. По пути много учеников указывали на него. Фэн Юй не может думать о них. Он нес небольшую сумку и медленно подошел к двери учителя общежития.
 
 Тук, тук, тук! 
 
 Мистер. Сун, я хотел бы воспользоваться телефоном. 
 
 Воспользоваться телефоном? Есть ли срочность? Не забудьте повесить трубку после двух звонков и подождать, пока другая сторона перезвонит. Таким образом, это будет дешевле.
 
 Фэн Юй улыбнулся и ничего не сказал. Он наблюдал, как мистер Сун открыл деревянную коробку с телефоном и начал набирать номер. 
 
 Здравствуйте, почта. С кем бы вы хотели поговорить? - кто-то ответил. 
 
 Я ищу Ли Шицяна. Меня зовут Фэн Юй. - ответил Фэн Юй. 
 
 Видя, что звонок Фэн Юй прошел, мистер Сун пристально посмотрел на него. Стоимость ответа на телефонные звонки составляет 20 центов в минуту, а вызывающая сторона - 50 центов в минуту. Семья этого ребенка богатая и позволяет ему тратить такие деньги.
 
 Привет? Сяо Юй? Это из-за казначейских облигаций? Говорил тебе, только на этой неделе мы заработали несколько тысяч. - взволнованно сказал Ли Шицян, пытаясь сдержать голос. 
 
 Успокойся, брат Ли. Это всего несколько тысяч. Подожди еще два месяца, и ты будешь зарабатывать десятки тысяч. Когда это время наступит, ты не сможешь перестать улыбаться.
 
 Фэн Юй сказал это небрежно, но мистер Сун, сидевший на стуле, насторожился. Что? За один месяц можно заработать до 10 000 юаней? Что они делают, что может позволить им заработать так много? Месячный заработок эквивалентен заработной плате за 10 лет!  
 
 Чем занимается семья ребенка?
 
 Затем Фэн Юй продолжил: Это хорошо. Это те, кого вы наняли, заслуживают доверия? Задайте цель, сколько нужно приобрести для каждого из них. Если им удастся еще больше снизить цену, все равно. Пусть они сохранят разницу. Скоро март. Рассчитайте их зарплату и дайте им до конца месяца.
 
 Они работали всего несколько дней в феврале, и мы должны их сейчас платить? Мы можем просто заплатить им все в конце марта. - Ли Шицян чувствовал, что в этом нет необходимости. Как он может заплатить им, если они даже не работали в течение одного месяца? Ответил Ли Шицян. 
 
 Фэн Юй покачал головой. Этот Ли Шицян не может мыслить нестандартно и просто придерживаться правил. Это способ мотивировать работников. Как Ли Шицян может стать лидером в будущем?
 
 Брат Ли, разве я не говорил вам обещать им, что их зарплата будет выплачена в конце месяца? Если некоторые из них приобрели много облигаций, дайте им 5 или 10 юаней в качестве вознаграждения. Хотя они не работали в течение одного месяца, это еще конец месяца. Мы сейчас дадим им зарплату, и они будут больше работать со следующей зарплатой. Март для нас - критический месяц. Мы должны поменять все наши деньги на казначейские облигации! - сказал Фэн Юй. 
 
 Хорошо. Тогда я дам им зарплату, исходя из того, сколько дней они проработали в конце месяца. - ответил Ли Шицян. 
 
 Брат Ли, не забывай считать выходные. Они также работали в выходные дни. Кроме того, дайте всем вознаграждения в 5 юаней. - напомнил Фэн Юй Ли Шицяну.
 
 Хорошо посчитаю выходные, но почему мы даем им вознаграждения? - спросил Ли Шицян. 
 
 Брат Ли, это должно поддерживать их мотивацию. Таким образом, они будут работать усерднее и, кроме того, их работа утомительна.  - ответил Фэн Юй.
 
 Это правда. Идти по домам в холодную погоду - действительно тяжелая работа. Хорошо, я послушаю вас. О да, я купил тебе новое пальто и отправил в твою школу. Вы должны получить его через два дня. - сказал Ли Шицян. 
 
 Спасибо, брат Ли. Позаботься о моей сестре и не позволяй ей работать слишком усердно. Дай ей знать, что скоро наступают хорошие дни. - ответил Фэн Юй.
 
 Они поболтали некоторое время. По сути, это был Фэн Юй, который давал некоторые инструкции относительно некоторых мелких деталей, и Ли Шицян слушал. Повесив трубку, Фэн Юй улыбнулся. Этот зять так хорошо ко всем относится. Пусть у него и его семьи будет все хорошо!
 
 Учитель Сун, сколько это стоит? 
 
 Учитель Сун посмотрел на настенные часы. Боже мой! Этот телефонный звонок фактически длился 16 минут! 
 
 Пятьдесят центов в минуту, это будет 8 юаней. У этого ребенка есть 8 юаней? 
 
 Но если Учитель Сун не возьмет деньги с Фэн Юй, ему придется заплатить за Фэн Юя в конце месяца. Его маленькая зарплата не может позволить себе платить за Фэн Юя. Но это была его собственная вина. Если бы он не был так поглощен разговорами Фэн Юя, он напомнил бы Фэн Юю.
 
 Дитя, разве я не говорил, чтобы ты повесил трубку после того, как зазвонил телефон, и что разговор должен быть коротким? Почему ты так долго разговаривал по телефону? Это стоило 8 юаней в общей сложности. Ты вернешься и расскажешь своей семье? - сказал учитель Сун с угрюмым лицом. 
 
 8 юаней не маленькая сумма денег. Если семья этого ребенка узнает, что он так много потратил на телефонный звонок, они дадут ему деньги? 
 
 Учитель Сун никогда не ожидал, что Фэн Юй просто скажет хорошо, достанет 10 юаней и передаст ему. 
 
 Учитель Сун? Учитель Сун? Моя сдача? - Спросил Фэн Юй. 
 
 Эти деньги для того, чтобы купить талоны на еду? Если ты дашь мне эти деньги, что ты будешь есть? - спросил Учитель Сун у Фэн Юя.
 
 Фэн Юй достал пачку билетов на еду из своего кармана и показал Учителю Сун: Все мои талоны на еду уже здесь. Этого должно хватить больше, чем на месяц. 
 
 Учитель Сун широко раскрыл рот от удивления. Насколько богата семья этого ребенка, чтобы дать ему столько денег? Этот ребенок просто носит нормальную одежду, и в этом нет ничего особенного. Почему он тратит деньги таким образом? 
 
 Выражение Учителя Сун внезапно стало серьезным: Нельзя воровать из дома! 
 
 Фэн Юй расстроился. Для учителя нехорошо быть слишком ответственным. Все кажется ему подозрительным.
 
 Учитель, мои родители дали мне эти деньги, чтобы потратить. У нас есть трактор мощностью 55 лошадей и комбайн 512 (машина для уборки сои, пшеницы и т.д.). Мы заработали довольно много.  - Сказал Фэн Юй с выражением моя семья чертовски богата. 
 
 Учитель Сун вздохнул. Итак, его семья действительно из фермерской семьи. В эту эпоху владение 55-лошадиным трактором уже позволяет зарабатывать много денег, а с 512 комбайном это может принести как минимум десятки тысяч юаней. 
 
 Хорошо. Но ты не должен тратить свои деньги таким образом. Не звони так долго. Это ваша сдача 2 юаней и спешит обратно в ваше общежитие. - сказал учитель Сун. 
 
 Откуда деньги? Конечно, они были от троих учащихся училища. Фэн Юй уже потратил деньги, привезенные из дома, на билеты на еду.
 
 Фэн Юй достал из кармана несколько подслащенных листов (вид консервированных фруктовых закусок) и сладости Большой белый кролик для Учителя Сун и поблагодарил его за заботу. 
 
 Учитель Сун взял закуски и сладости. Он намерен забрать их домой для своих детей. 
 
 Фэн Юй не вернулся в общежитие, а вернулся в класс для самоподготовки. Эта эпоха, самоподготовка по вечерам является добровольным. Большинство учеников, которые приходят для самоподготовки, являются трудолюбивыми и хотят поступить в старшие школы. А те, кто хочет поступить в ПТУ, будут играть в покер в общежитии или делать снеговиков на улице. 
 
 Ли На, как ты делаешь этот вопрос? Ты можешь научить меня? - спросил Фэн Юй.
 
 Ли На посмотрела на Фэн Юя: Разве ты не говорил мне, что ты - гений утром? Ты не знаешь все? Почему ты все еще спрашиваешь меня? 
 
 Маленькая девочка испытывала негодование по поводу того, что случилось утром. Но у Фэн Юя все еще был убийственный ход. Он достал свои закуски и положил их на стол. 
 
 Я хорошо владею русским языком, но не остальными предметами. Я дам вам один большой белый кролик или один сладкий лист за один вопрос. - сказал он с таким же отношением, как те тираны в фильмах: Одна часть одежды за одну стопку денег! У меня больше ничего нет, кроме денег!  
 
 Ли На посмотрела на большие конфеты Белого Кролика и непреклонно сказала:  Не пытайся меня подкупить! 
 
 Фэн Юй засмеялся про себя: Я ясно вижу, как ты глотаешь свою слюну.
 
 Как это может быть подкупом? Это дружба между одноклассниками. Вы помогаете мне с вопросами, которые я не знаю, и я делюсь своими закусками с вами. Это дружба. - утверждал Фэн Юй. 
 
 Ну, если это так, какой вопрос вы не понимаете? Принесите его, дай мне взглянуть.
 
 Прежде чем взглянуть на вопрос, Ли На сняла обертки с большого белого кролика и сунула его в рот, счастливо улыбаясь.
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      За закуски, Фэн Юй может заставить Ли На учить его каждый день в полдень и вечером. С его концентрацией, Фэн Юй усовершенствовался не по дням, а по часам. Со временем Ли На также вызвалась помочь ему, даже когда у Фэн Юй не было закусок. Когда у Ли На были закуски, она тоже делится с Фэн Юй.
 
 Учитель Сун очень удивлен. Раньше Фэн Юй не был тем, кто любит учиться. Почему Фэн Юй так сильно изменился за последнее время и так отчаянно учится? Его что-то стимулирует? Кроме того, Фэн Юй и Ли На вместе каждый обед вечер. Эти двое детей встречаются?
 
 Таким образом, он поговорил с Фэн Юй. Нужно усердно учиться, но слишком усердно учиться может иметь пагубные последствия. Но Фэн Юй заверил учителя Сун, что это потому, что он хотел поступить в старшую школу в городе Бин, и он усердно работает из-за этой цели. Он также объяснил, что он тренируется, чтобы расслабиться каждый день. 
 
 Когда учитель Сун услышал объяснение Фэн Юя, он просто напомнил ему, чтобы он позаботился о себе. Так как у этого ребенка есть свои собственные идеи и цели, учитель Сун готов позволить ему попробовать. Кроме того, он также чувствовал, что Фэн Юй и Ли На просто учатся вместе и больше ничего. 
 
 Результаты их ежемесячного теста вышли. Фэн Юй получил полную оценку по русскому языку и математике. Оценка его политических исследований тоже не низкие. Он также сдал свою биологию, физику и химию.
 
 Фэн Юй, с твоими результатами ты поступаешь в окружные старшие школы. Но если ты сможешь улучшить свои знания, у тебя есть шанс поступить в старшие школы города! - Ли На посмотрела на результаты Фэн Юя, и она, кажется, была более счастливой, чем Фэн Юй. 
 
 Спасибо тебе за то, что ты учишь меня каждый день. Но я все еще не могу соревноваться с твоими оценками.
 
 Ли На подняла голову вверх и гордо сказала: Как ты думаешь, сможешь ли ты превзойти меня, просто усердно работая несколько дней? Но начиная с сегодняшнего дня, ты должен помочь мне с русским языком. Мы же друзья.
 
 Фэн Юй щелкнул пальцем: Никаких проблем! 
 
 Когда результаты первого месяца тестов отправились родителям, Фэн Синтай находится на седьмом небе от счастья. Учитель сказал, что у его сына есть шанс поступить в старшую школу города.
 
 Но у Фэн Юя есть дурная привычка. Он тратит слишком много денег. Каждую неделю, когда он возвращался, он просил деньги. Сумма, которую он тратит за неделю, больше, чем он тратил за месяц. 
 
 Но Фэн Юй сказал своему отцу, что только в этом месяце Ли Шицян заработал десятки тысяч юаней с казначейскими облигациями. По сравнению с этим деньги, которые тратит его сын - это гроши! 
 
 В течение многих ночей Фэн Синтай эмоционально вздыхал. Это был правильный выбор, чтобы отправить своего сына в школу. Он не только хорошо овладел иностранными языками, он еще узнал, как зарабатывать деньги. Его сын гений! У семьи Фэна есть гений! 
 
 …… 
 
 Брат Ли, есть какие-то новости? - спросил Фэн Юй. 
 
 С начала апреля Фэн Юй каждый день звонил Ли Шицяну. Он помнил неправильно? Это не апрель?
 
 Больше всего Фэн Юй боится, что его перерождение могло вызвать эффект бабочки, и многое могло измениться. Если казначейским облигациям не разрешат торговать, то он действительно не знает, как заработать деньги так быстро и безопасно. 
 
 Фэн Юй также не знает, как сделать эти будущие изобретения. В прошлой жизни он любил играть только с мобильными телефонами. Но не нужно знать, как производить мобильные телефоны, чтобы играть с мобильными телефонами. 
 
 Если эффект бабочки действительно имеет место, то он может только следовать методу Ли Шицяна, чтобы идти от двери к двери, чтобы собрать некоторые казначейские облигации и заработать эти деньги на поручение. Сколько времени потребуется, чтобы заработать миллионы, когда он сможет начать свои большие планы разбогатеть?
 
 Я еще не читал сегодняшнюю газету, так как весь день был занят. Ты подождешь некоторое время, и я перезвоню тебе через 10 минут. - ответил Ли Шицян. 
 
 Учитель Сун уже привык к Фэн Юй, звонящим каждую неделю. Кто-то из семьи этого ребенка занимается бизнесом в городе и зарабатывает большие деньги. Но за последние три дня это немного необычно. Фэн Юй звонит каждый день. 
 
 Фэн Юй. Приходите и выпейте стакан воды. Эти несколько дней вы звонили каждый день. Что-то случилось дома?- спросил учитель Сун. 
 
 Спасибо, учитель Сун. Ничего не случилось. Это дело только моего зятя. - Фэн Юй не хотел много объяснять. Будет сложно объяснить, а также то, что они делают, не является незаконным.
 
 О, это нормально, что пары ссорятся. Даже твои родители ничего не могут сделать. Почему ты волнуешься? - сказал учитель Сун. 
 
 Фэн Юй: ……
 
 У этого учителя Сун слишком живое воображение. Это трудно объяснить ему. 
 
 Дзинь, дзинь, дзинь ~ ~ 
 
 Фэн Юй схватил трубку перед учителем Сун. 
 
 Это Фэн Юй? - спросил Ли Шицян. 
 
 Это я, брат Ли. - ответил Фэн Юй. 
 
 Есть новости. В городе Шен начнут торговать в следующий понедельник. Город Бин и другие шесть городов также начнутся в течение следующих 10 дней. Казначейские облигации действительно могут быть официально проданы! - Ли Шицян попытался говорить тихо, но его волнение было слишком великим, чтобы его скрыть.
 
 Брат Ли, уменьши громкость. Я могу тебя слышать. В понедельник ты возьмешь выходной и отправляешься в город Шен, чтобы посмотреть цену казначейских облигаций. Если цена высокая, ты можешь продать все. Но если это по номинальной стоимости, используй все свои деньги, чтобы купить все. 
 
 Сяо Юй, если цена в городе Шэнь останется по номинальной стоимости, то будет ли рост цен в городе Бин? - Ли Шицян все еще беспокоится. Сейчас он нанимает семь или восемь молодых людей, чтобы помочь ему собрать казначейские обязательства, и он может зарабатывать несколько тысяч в месяц. Ли Шицян спросил.
 
 Не обязательно. Но в стране обязательно будут города, в которых цены будут расти. Когда это произойдет, мы можем просто пойти в город с самой высокой ценой на продажу. Нам нужно просто спросить цены в каждом городе. - сказал Фэн Юй.
 
 Будьте уверены. У меня есть друзья, работающие в банке. Я пойду и подам заявление на отпуск от своего начальника и поменяюсь сменами в выходные дни со своими коллегами. - взволнованно сказал Ли Шицян. 
 
 Ну, купи билеты заранее и отправляйся в воскресенье вечером. Ты можешь добраться туда в понедельник утром. Как только ты приедешь, возьми такси. Такси не слишком дорогое, быстрое и безопасное. - напомнил ему Фэн Юй. 
 
 Сяо Юй, ты пойдешь со мной? Я не доверяю другим, и я несу большую сумку денег. Боюсь, я засну, и в поезде много карманников! - сказал Ли Шицян.
 
 Ли Шицян боится. Он будет нести денежные средства и казначейские обязательства на сумму более ста тысяч юаней. Если бы их украли, он обязательно покончит с собой.
 
 Фэн Юй также знал, что в эту эпоху в поезде много карманников. Если деньги и казначейские облигации будут потеряны, мечта Фэн Юя о создании экономической империи будет отложена на несколько лет. 
 
 Хорошо, тогда вы покупаете два билета на поезд. Я поеду с тобой! - сказал Фэн Юй. 
 
 Повесив трубку, Фэн Юй заплатил и выбежал на поле. На поле он кричал и кричал от радости! 
 
 Наконец-то появилась возможность! Фэн Юй может зарабатывать несколько тысяч в день, торгуя казначейскими облигациями. Он может легко заработать несколько сотен тысяч и даже миллионов!
 
 В те выходные Фэн Юй не пошел домой. Он попросил Вэнь Дунцзюня передать сообщение его родителям, что он останется в школе, чтобы учиться, и он вернется домой только на следующей неделе. Он также сказал учителю Сун, что должен посетить критически больного родственника в городе Бинг, и он вернется до вторника. 
 
 Это были два трясучих часа езды на автобусе рано утром, прежде чем Фэн Юй достиг города Бин. Вдруг он увидел, как Фэн Даниинг машет ему рукой. 
 
 Сестра, что ты здесь делаешь? - спросил Фэн Юй. 
 
 Если я не приду, как ты сможешь найти свой путь? Брат Ли должен сегодня работать, и он попросил меня забрать тебя. Ты действительно можешь беспокоить людей. Теперь ваш брат Ли зарабатывает несколько тысяч в месяц на бизнесе казначейских облигаций, но ты все еще беспокоишь его. - жаловалась Фэн Даньин, помогая Фэн Юй нести его сумку.
 
 Сестра, ты не понимаешь. Ты подожди и увидишь. Мы сделаем больше в будущем! - парировал Фэн Юй. 
 
 Больше, чем это? Просто продолжай хвастаться. Я слышал от мамы и папы, что ты недавно добился хороших результатов в школе. Так что, в этот раз я не скажу нашим родителям. Побудь в городе Шен целый день и после этого возвращайся в школу. Если ты не можешь окончить среднюю школу, я не помогу тебе, когда мама и папа изобьют тебя до смерти! 
 
 Сестра, давайте поспорим. В следующем месяце мы можем заработать более 50 000 юаней. Ты веришь? - спросил Фэн Юй. 
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      Фэн Юй и его сестра пообедали вместе. Во второй половине дня они пошли в банк, чтобы проверить цену казначейских облигаций в городе Бин. Цена Казначейских облигаций по-прежнему продавалось по номинальной стоимости. 100 юаней за облигацию в 100 юаней! 
 
 После ужина Фэн Юй и Ли Шицян сели в поезд. Их сумки полно казначейских обязательств. 
 
 Фэн Юй разрешил Ли Шицяну поспать первым, пока он постоит на страже. Когда Фэн Юй не смог больше терпеть сонливость, он разбудил Ли Шицзяна и пошел спать. 
 
 В результате Фэн Юй спал до рассвета. Ли Шицян, с другой стороны, курил семь часов и даже не пил ни капли воды, даже не сходил в туалет. 
 
 Брат Ли, почему ты не разбудил меня? - Спросил Фэн Юй.
 
 Не бери в голову. Ты можешь еще немного поспать. В любом случае, я не могу спать.  - Сказал Ли Шицян двумя красными глазами. В их сумках есть Казначейские облигации на 200 000 юаней. Как он может заснуть? 
 
 В восемь часов утра эти двое появились у главного входа ICBC (Промышленный и коммерческий банк Китая). Увидев, что они оба несут рюкзаки, охранник посмотрел на них. 
 
 Товарищ, вы покупаете казначейские облигации? - Спросил Фэн Юй. 
 
 Сотрудник банка удивленно посмотрел на Фэн Юй. Город Шен является первым городом страны, который разрешил вторичную торговлю Казначейскими облигациями. Банки были проинформированы заранее и готовы к торговле Казначейскими облигациями. Однако они не ожидали, что их первым клиентом будет кто-то подросткового возраста.
 
 Конечно, мы получили инструкцию разрешить торговлю Казначейскими облигациями.  - Ответил сотрудник банка.
 
 Сколько стоит облигация в 100 юаней? - Поспешно спросил Фэн Юй.
 
 Сотрудник ответил с озадаченным лицом: 100 казначейских облигаций - это, конечно, 100 юаней. 
 
 Треск ~ ~ ~ 
 
 Фэн Юй, кажется, слышит звук своего разбитого сердца. 
 
 Как это возможно? Цена казначейских облигаций не выросла? Это потому, что это первый город, где разрешено торговать облигациями, поэтому цена еще не выросла? 
 
 А как насчет 500, 1000 и 5000? - Снова спросил Фэн Юй. 
 
 500 юаней за облигации 500 юаней, 1000 юаней за облигации 1000 юаней, и на данный момент у нас нет 5000 облигаций.  - Ответил сотрудник банка.
 
 Фэн Юй почувствовал, что сотрудник банка смотрит на него так, словно он идиот. Фэн Юй уныло опустился на стул. Он помнил неправильно? Или это из-за его появления и истории отклонилось от своего первоначального пути? 
 
 Сяо Юй, все в порядке. Даже если мы не сможем заработать на продаже банку, мы все равно сможем заработать на процентах. Я проверил. Большинство облигаций подлежат погашению через два-три года. Ли Шицян похлопал Фэн Юй по спине, пытаясь успокоить его. 
 
 Брат Ли, запиши телефон этого банка. Пойдем в CCB (Китайский строительный банк)!  - Сказал Фэн Юй. Фэн Юй не хотел принимать это. Должна быть разница в ценах между банками. Он не верил, что цены также низки в других банках.
 
 Но после похода в Китайский строительный банк, ответ, который они получили, точно такой же. 
 
 Взяв номер телефона банка, они пошли в следующий банк. 
 
 В этом году Китай начал ориентироваться на развитие коммерческих банков. Помимо банков большой четверки (Промышленно и коммерческого банка Китая, Банк Китая, Китайского строительного банка и Сельскохозяйственного банка Китая), другие банки, такие как Банк связи, Банк китайских торговцев, Эвербрайт Банк и т.д. открыли филиалы во многих городах. 
 
 Фэн Юй лично пошел в каждый банк, чтобы узнать, сколько стоит Казначейские облигации. 
 
 Но цена облигаций в банках одинаковая. Облигации торгуются по номинальной стоимости!
 
 Выйдя из последнего банка, Фэн Юй и Ли Шицян сели на ступеньки. Они чувствовали усталость и беспомощность.
 
 Брат Ли, дай мне сигарету.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Забудь. Сяо Юй, давай вернемся. Мы потратили довольно много на такси сегодня. Может быть, в будущем цена вырастет.  - Ли Шицян успокаивал Фэн Юя. 
 
 Но Фэн Юй, кажется, отключился. Он продолжал думать, если он вспомнил неправильно или история изменилась. Он не может вспомнить, когда тот парень в его прошлой жизни начал зарабатывать деньги на торговле облигациями. Он только помнил, что это было после того, как все семь городов начали торговать. 
 
 Он действовал слишком рано? Является ли спрос на Казначейские облигации все еще слишком низким, и в результате цена не растет? 
 
 В этот момент несколько человек подъехали к банку.
 
 Я говорю вам, лучше покупать Казначейские облигации, чем сбережения в банке. Это-то же самое, что и срочный депозит, но с более высоким процентом. Кроме того, это должно поддержать национальное строительство.  - Сказал один человек. 
 
 Но разве Казначейские облигации не были распроданы несколько дней назад? Правительство выпустило больше облигаций?  - Спросил другой человек. 
 
 Нет. Вы забыли, где работает мой сын? Согласно документам, Казначейские облигации допущены к торгам. То есть, если вам нужно использовать деньги, вы можете взять казначейские облигации в банк и продать их. Очень удобно. Вы думаете об этом. Те, кому нужны деньги, придут и продадут свои облигации, и мы сможем купить эти облигации. Самое главное, вам не нужно долго ждать, и вы можете получить пять лет процент через год или два!  - Ответил первый мужчина.
 
 Фэн Юй следил за этими людьми. Это люди, которые получили новости и хотят купить казначейские облигации. 
 
 Поскольку есть покупатели, то цена облигаций будет колебаться. При наличии избыточного предложения цена не изменится. Но что, если есть больше спроса? 
 
 Брат Ли, давай сначала пообедаем, а потом вернемся! - Сказал Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян хотел что-то сказать, но вздохнул. Почему он такой упрямый? Также нормально, что школьный учитель ошибается. С ребятами, которых он нанял для сбора казначейских облигаций, они все еще могут много заработать за месяц.  - Подумал Ли Шицян. 
 
 У Ли Шицяна не было аппетита, но Фэн Юй съел три большие миски риса.
 
 Ли Шицян подумал, что Фэн Юй только что пошутил. После обеда Фэн Юй действительно вернулся в банк, чтобы узнать цену. Но облигации все еще продаются по номиналу. 
 
 На этот раз в глазах Фэн Юй не было ни тени разочарования. Кажется, его уверенность в себе вернулась. 
 
 Они нашли небольшой магазин с телефоном, и Фэн Юй позвонил в несколько банков, чтобы узнать цену Казначейских облигаций. 
 
 Сяо Юй, забудь об этом. Давай вернемся.  - Ли Шицян попытался убедить Фэн Юя. 
 
 Еще немного.  - Ответил Фэн Юй. 
 
 До последнего Фэн Юй не сдавался.
 
 Сяо Юй, сегодня мы дважды ходили в Банк Китая, и цена облигаций, безусловно, будет по-прежнему номинальной.  - Сказал Ли Шицян.
 
 Фэн Юй покачал головой и набрал последний номер на бумаге. Банк будет закрыт через один час. Пожалуйста, поднимись. Пожалуйста, поднимись! 
 
 Цена казначейских облигаций поднялась? Сколько стоит облигации в 100 юаней ? - Спросил Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян вздохнул, отошел в сторону и закурил. После того как Фэн Юй повесит трубку, он выкупит билеты обратно в город Бин. 
 
 Сколько? 100,2 юаня?  - Спросил Фэн Юй. 
 
 Повесив трубку, Фен Юй сжал кулак в воздухе. 
 
 Цена выросла! Она действительно повысилась! 
 
 Оказалось, он был прав. Казначейские облигации выросли на несколько процентов. Так должно быть, потому что это только началось, из-за чего цена не поднималась. Через некоторое время цена будет намного выше. 
 
 Брат Ли, возвращаемся в Банк Китая! - Взволнованно сказал Фэн Юй.
 
 Банк Китая является первым банком, который корректирует цену Казначейских облигаций, потому что там много людей покупают и меньше людей продают. Сотрудники банка проинформировали вышестоящее руководство, и их руководство сказало им соответствовать рынку. Таким образом, они позволяют ценам расти.
 
 Когда Фэн Юй достал свои Казначейские облигации на сумму 200 000 юаней, сотрудники банка были ошеломлены. У маленького мальчика было так много Казначейских облигации! 
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      На первый взгляд, эта транзакция заработала менее 400 юаней. Однако многие облигации покупаются ниже рыночной стоимости. На самом деле они заработали около 10 000 юаней. 
 
 К сожалению, имея столько денег на руках, эти 10 000 юаней на самом деле не удивили Ли Шицяна. Это результат двухмесячной кропотливой работы, когда в качестве капитала использовалось 200 000 юаней. Беспокоиться за поездку на поезде и заработать менее 10 000 юаней не стоит. Он скорее предпочел бы собрать и выкупит эти облигации. Там больше денег, меньше утомления, а также ближе к дому.
 
 Не говоря уже о том, что эта поездка обошлась им обоим в немалую сумму. Ли Шицян чувствовал, что им не нужно приезжать снова. Если Фэн Юй сможет получить больше иностранных валют, это будет лучше. Обмен иностранной валюты выгоднее. 
 
 Когда они возвращались, в поезде было меньше людей. Фэн Юй и Ли Шицян сидели на нижней койке. Перед ними лежали жареный цыпленок, арахис и т. д., но они оба не пили. 
 
 Брат Ли, позволь мне спросить тебя. Когда ты приобретал казначейские облигации у людей, большинство облигаций, были по 5 юаней и 10 юаней? Но казначейские облигации все еще имеют 50 юаней, 100 юаней, 500 юаней, 1000 юаней и 5000 юаней. Почему ты получил только по пять юаней и 10 юаней?  - спросил Фен Юй, разрывая куриную ножку.
 
 Я тоже не уверен. Похоже, что есть меньше людей, желающих продавать облигации с большей номинальной стоимостью.  - сказал Ли Шицян, бросая арахис в рот. 
 
 Вы, ребята, зарабатываете, выполняя поручения. Пятилетний процент для облигации на 10 юаней составляет 2 юаней. Ты даешь им дополнительный один юань, и они продают его тебе, потому что им лень идти в очередь в банке. Но для облигации на 100 юаней, процент составляет 20 юаней. Как ты думаешь, они все еще готовы продать тебе облигацию и отказаться от 10 юаней? - спросил Фэн Юй.
 
 Тогда я могу также получить 1 юаней из этого. За 100 юаней я могу предложить им 119 юаней.  - заявил Ли Шицян.
 
 Фэн Юй покачал головой: Ты связываешь капитал, ты понимаешь? Стоимость, ты понимаешь? Мы должны стараться в полной мере использовать деньги, находящиеся в наших руках, и позволить им плавно циркулировать. Например, мы можем заработать 1 юаней за 11 юаней, а теперь ты пытаешься заработать 1 юаней за 119 юаней. Может показаться, что ты приобрел большое количество облигаций, но считаешь ли ты, что наша прибыль выросла? 
 
 Ли Шицян почесал голову. Это действительно так. Но в соответствии с тем, что сказал Фэн Юй, покупка и продажа облигаций между этими двумя местами также ненадежна. Менее чем за 400 юаней он так усердно работал, и ему все равно приходилось уходить с работы. Это не эффективно.
 
 Фэн Юй может сказать, что у Ли Шицяна есть некоторые сомнения. Он махнул бумагой с телефонными номерами банка и сказал: Город Бинг скоро начнет торговать облигациями. Когда город Бинг начнет торговать, ты позвонишь по этим номерам и поймешь. 
 
 И снова Фэн Юй стоял на страже до полуночи, а Ли Шицзян взял вторую половину ночи. Когда Фэн Юй проснулся, было уже пора выходить.
 
 Фэн Юй не сел на автобус обратно в свою школу. Ли Шицян разрешил ему бесплатно покататься на машине Почтового отделения, и Фэн Юй благополучно добрался до школы до полудня.
 
 Вернувшись в школу, Учитель Сунь спросил Фэн Юя о его родственнике. Фэн Юй просто ответил, что его родственник выздоровел, и поэтому он вернулся. 
 
 Следующие несколько дней Фэн Юй просто посещал занятия. После занятий он оставался в школе и просил Ли На помочь ему с учебой. Он, в свою очередь, помогал Ли На с русским.
 
 Через неделю город Бинг разрешил торговлю казначейскими облигациями. Ли Шицян вспомнил, что сказал Фэн Юй, и набрал номер Банка Китая в городе Шен. 
 
 Здравствуйте, сколько сейчас стоят казначейские облигации? Сколько вы сказали? - Ли Шицян широко раскрыл глаза, и его дыхание стало учащенным.
 
 Он не мог поверить своим ушам и начать обзванивать все номера на бумаге. 
 
 Цена сильно выросла! 
 
 В настоящее время в городе Шен цена казначейской облигации в 100 юаней составила 100,5 юаней. Это всего лишь несколько дней, и цена выросла так сильно.
 
 Если он принесет казначейских векселей на суму 200 000 юаней туда, он может заработать 1000 юаней за одну поездку. Этот бизнес намного проще и быстрее по сравнению с его приобретением казначейские облигации малого номинала! 
 
 Ли Шицян немедленно взял отгул с работы и принес все деньги в ближайший ICBC (Промышленный и коммерческий банк Китая). У стойки Ли Шицян громко сказал: Я здесь, чтобы купить казначейские облигации. Я куплю все, что у вас есть!
 
 Молодой человек, вы знаете, сколько у нас казначейских облигаций? 100 000 юаней облигаций! Сколько вы хотите и сколько вы можете купить? - сказал управляющий филиала. Он действительно смотрел свысока на тех, кто высокомерен, потому что у них есть немного денег. 
 
 Ли Шицян не мог возиться с управляющим и громко сказал: Тогда я куплю все 100 000 казначейских облигаций в юанях! 
 
 Что вы сказали? - Управляющий вскочил от неожиданности. В руке он держал чашку с горячим чаем и горячий чай пролился на его руку, но вообще ничего не чувствовал. 
 
 Я сказал, что хочу всего это.  - Ли Шицян стукнул по стойке и положил свой рюкзак на стойку. 
 
 Все повернулись и посмотрели на Ли Шицяна. Этот парень носит с собой 100 000 юаней?
 
 Когда Ли Шицян достал десять пачек с банкнотами по сот юаней, все в банке уставились на него со смешанными мыслями. Одни завидовали, другие ревновали, а некоторые подозрением. 
 
 Закройте эти стойки и помогите подсчитать эти деньги.  - сказал управляющий. 
 
 В эту эпоху в банках есть машины для подсчета денег, но они не очень точные. Таким образом, большинство банков по-прежнему считают вручную.
 
 Перед другими стойками выстроились длинные очереди. На стойке Ли Шицяна многие сотрудники банка заняты подсчетом наличных денег. Даже директор филиала остался там. Он предложил Ли Шицяну сигарету и зажег для него.
 
 Молодой человек, кем вы работаете? - управляющий филиала улыбнулся.
 
 Ли Шицян насторожено посмотрел на него: Я занимаюсь кожаными изделиями. Я заработал немного денег и хотел поддержать страну. Вот почему я покупаю эти казначейские облигацию. 
 
 Чтобы заработать деньги на кожаных изделиях, нужно ехать в Южный Китай. Этот молодой человек, должно быть, только что вернулся с юга. Управляющий филиала внимательно посмотрел на Ли Шицяна и подумал: У этого молодого человека действительно повезло.
 
 Через 10 минут подсчет наличных был завершен. Ли Шицян также проверил казначейские облигации и положил их в свой рюкзак. 
 
 Он принес с собой 200 000 юаней. Здесь он купил только облигаций на 100 000 юаней. Ему нужно найти другой банк, чтобы купить еще облигации. 
 
 Он пошел в другой банк, и снова Ли Шицян стал центр притяжением и объект зависти и ревности!
 
 Ли Шицзян сел на ночной поезд в город Шен один. Он вспомнил инструкцию Фэн Юя, чтобы получить билет на верхнюю койку, так как украсть вещи из верхней койки, сложнее. 
 
 Хотя в вагоне очень мало людей, Ли Шицян пытался вынести сонливость, но среди ночи он уснул. 
 
 Он был поражен, когда проводник разбудил его. Видя, что его сумка все еще находится в его руках, он быстро проверил сумку. Он вздохнул с облегчением, увидев свои казначейские обязательства. 
 
 Когда Ли Шицзян продал все 200 000 казначейских облигаций в юанях, он купил несколько булочек и бросился обратно на вокзал. Он немедленно сел на обратный поезд. Не останавливаясь ни на минуту.
 
 Был уже вечер, когда он добрался до города Бинг. На железнодорожной станции Ли Шицян позвонил Фэн Юю в его школу. Через 10 минут Фэн Юй перезвонил. Ли Шицян взволнованно кричал: Сяо Юй, 100 юаней стали 100,50 юаней. За эту поездку я заработал почти 900 юаней. Мы собираемся стать богатыми! 
 
 Фэн Юй ответил расслабленным голосом: Успокойся, брат Ли. Это просто небольшие суммы. В будущем будет еще больше! 
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  Экстраординарный гений Глава 22 - Ли Шицян увольняется


  

    
      Когда Фэн Юй и Ли На усердно учились в школе, в доме Ли Шицяна назревала буря. 
 
 Что ты сказал? Ты хочешь уволиться? Ты щенок! Ты хоть знаешь, как сильно я упрашивал управляющего почтового отделения, что бы тебя взяли? Мне приходилось дарить подарки и угощать его обедами, а теперь ты хочешь уволиться? - отец Ли Шицяна был в ярости. Он действительно хотел дать Ли Шицяну пощечину. 
 
 Пап, ты знаешь, сколько денег я заработал за последние несколько месяцев? Десятки тысяч! А сколько я получаю в месяц на почте? Даже не сто юаней. Я зарабатываю зарплату за несколько лет в месяц. Почему я должен продолжать ходить на работу? Все, что я сделал, это взял несколько выходных, и руководитель ругал меня перед всеми! - сказал Ли Шицян.
 
 Ты взял только несколько выходных? Не думаю, что я не знаю, что в прошлом месяце ты был на работе всего четыре дня. Какой руководитель может терпеть так долго? Если бы не я, тебя бы давно уволили! - сказал отец Ли Шицяна. 
 
 Тогда уволь меня. Я все равно не хочу там работать. Нет никакого будущего в том, что бы каждый день выполнять эти рутинные задачи!- крикнул Ли Шицян. 
 
 Шицян, как ты можешь такое говорить? Что не так с работой? Работа не утомительна и стабильна. В будущем правительство будет также давать жилье.  - Мать Ли Шицяна также пыталась убедить его. 
 
 Мама, из-за этих домов? Мы можем позволить себе это сейчас. Мы можем позволить себе любые дома в любой точке страны, включая столицу! - сказал Ли Шицян.
 
 Ты пытаешься бунтовать? Ты даже не хочешь меня слушать? - спросил отец Ли Шицяна.
 
 Папа, Сяо Юй сказал, что люди должны быть дальновидными. Мы увидели потенциальные возможности того, что мы делаем. Многие люди могут позавидовать моей работе на почте сейчас. Но если мы сможем купить большой дом и машину, нам будет завидовать больше людей. Это будет более значимым! - ответил Ли Шицян. 
 
 Чушь! Я знаю, что ты делал. Ты ездил в город Шен, чтобы продавать казначейские облигации каждый день. Ты просто спекулируешь!
 
 То, что я делаю, это просто нормальная торговля. Сяо Юй сказал, что это в соответствии с государственными правилами. Нам разрешено свободно покупать и продавать казначейские облигации, и нам даже не нужно облагаться налогом. Ты помнишь сына дяди Чжао Чуанси? В прошлом году он купил большой цветной телевизор, и ты говорил, насколько он способен. Теперь мы можем себе это позволить. Мы можем позволить себе еще больший и лучший импортный цветной телевизор! - сказал Ли Шицян.
 
 Ли Шицян все говорил - Фэн Юй сказал то, Фэн Юй сказал это. Вены на лбу отца Ли Шицяна так вздулись, словно вот-вот лопнут. Кто в его двадцать слушал подростков?
 
 Эта проблема вскоре распространилась на семью Фэн. Так случилось, что Фэн Синтай только что закончил посев своей земли. Он приехал в школу Фэн Юя и привез его в город Бинг. От своих будущих родственников он слышал, что Фэн Юй подстрекал Ли Шицяна уволиться с работы с железной рисовой миске. (Прим. Переводчика: железная чаша риса китайская система гарантированной пожизненной трудоустроенности (во времена плановой экономики).
 
 Папа, я не имел к этому никакого отношения. Я действительно не поддерживал его уволиться. - слабо сказал Фэн Юй. 
 
 Конечно, Ли Шицяна ругали его руководители за то, что он продолжал уходить с работы. Но это была также вина Фэн Юя, так как именно он попросил Ли Шицяна продолжать путешествовать туда-сюда из города Шэнь. Фэн Юй, однако, не хотел быть козлом отпущения, и он никогда не признает, что это была его вина. 
 
 Замолчи и извинись перед своим дядей Ли, когда мы туда доберемся. Твой дядя Ли - руководитель. Разве ты не видели, что он может водить машину, и во время отпуска многие люди должны дарить ему подарки? Если твой брат Ли пошел по его стопам, он также мог стать руководителем в будущем.  - сказал Фэн Синтай.
 
 Фэн Юй ответил: Что хорошего в руководителем? Дядя Ли - только заместитель начальника. Автомобиль? Мы также можем позволить себе купить его сейчас. Во время каникул дядя Ли также должен был дарить подарки своему начальству. Ты посмотрит на брата Ли сейчас. Он зарабатывает больше, чем его прошлогодняя зарплата за месяц. Это то, что я называю победителем!
 
 Фэн Юй перестал пытаться убедить отца, увидев злобный взгляд отца на него. Во всяком случае, он накопил достаточно средств. Таким образом, он может позволить брату Ли какое-то время оставаться некоторое время. Благодаря средствам Фэн Юй также может зарабатывать больше сам. 
 
 Все присутствовали в доме Ли Шицяна. Не только семья Ли, Фэн Даньин также была там. Все сидели там молча. Но увидев, что вошел Фэн Синтай, родители Ли Шицяна все еще встали, чтобы поприветствовать его.
 
 Но после того, как Фэн Синтай сел, в комнате снова стало тихо. Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя. 
 
 Фэн Юй чувствовал себя беспомощным. Его мышление опережала всех на двадцать с лишним лет. Однако никто не мог понять его гениальные мысли. 
 
 Хлоп!
 
 Фэн Синтай безжалостно ударил Фэн Юя по затылку. Все ждут, пока этот ребенок извинится, а он все еще сидит и мечтает! 
 
 Мальчик, разве ты не знаешь, что счастье твоей сестры разрушится, твоей рукой? Если Ли Шицян собирается уволиться из-за вашего подстрекательства, как его семья может согласиться на отношения твоей сестры с Ли Шицяном? - подумал Фэн Синтай.
 
 Фэн Юй грустно посмотрел на отца, встал и сказал: Дядя Ли, тетя Ли, это я во всем виноват. Я не должен был просить брата Ли присоединиться ко мне в этом деле. Брат Ли, ты должен вернуться на работу. Ты должен быть в состоянии позволить себе машину и дом , если ты проводишь свою жизнь упорно трудясь. 
 
 Сначала, Фэн Синтай подумал , что его сын извинился должным образом. Но почему он почувствовал, что что-то не так.
 
 Кроме того, брат Ли, ты также заработал около 10 000 юаней на деньгах, которые ты взял из дома. Этого должно быть достаточно. Это больше, чем ты получишь после десяти лет работы на почте. Мой учитель сказал, что человек должен быть довольствоваться тем, что у него есть. Это не наше дело, если другие люди могут заработать много денег. Когда они живут в больших домах и смотрят большие цветные телевизоры, мы все еще можем жить в маленьких домах и смотреть черно-белые телевизоры.  - Продолжил Фэн Юй.
 
 Когда у тебя и моей сестры будут дети, пусть он усердно учится. В дальнейшем они также могут работать на почте. Хотя зарплата небольшая, но работа расслабляющая. Когда другие родители будут везти своих детей в школу, мы можем использовать велосипеды, чтобы отправить их в школу. Мужчины не должны быть смелыми и стремиться к успеху. Мы должны спокойно и усердно работать над четырьмя модернизациями (модернизация сельского хозяйства, промышленности, национальной обороны, науки и техники). Пусть другие делают эти славные вещи.  - сказал Фэн Юй. 
 
 Фэн Юй привык выполнять работу по промыванию мозгов и убеждением, в противном случае, как он мог получить так много инвестиционных клиентов. Он уверен, что может изменить мнения любого в этой комнате за пять минут разговора.
 
 Родители Ли Шицяна нахмурились и подумали: Да, какое будущее у Шицяна, если он продолжит работать на почте? Если у него действительно будут дети в будущем, это будет похоже на то, что сказал Сяо Юй. Пока другие отправляют детей в школу на машине, он до сих пор отвозит их на велосипеде.
 
 Это первый раз, когда у их сына были свои идеи. Правильно ли будет мешать ему? Если он собирается вернуться и будет работать на почте, сможет ли он спокойно работать там? 
 
 Отец Ли Шицяна неожиданно спросил: Шицян, что ты думаешь?
 
 Ли Шицян услышал, как его отец спрашивает, и поднял голову: Папа, я тщательно обдумал это. Я хочу зарабатывать деньги. Заработать много денег, чтобы обеспечить вам с мамой хорошую жизнь. Я буду усердно работать, и не позволю, Фэн Даньин страдать. Разве великий не сказал: Мы должны развивать социалистическую экономику и позволить некоторым разбогатеть первыми. Почему я не могу быть одним из тех, кто первый разбогатеет? 
 
 Отец Ли Шицяна посмотрел на своего сына и наконец вздохнул: Хорошо, я поговорю с твоим начальником, чтобы он дал тебе год неоплачиваемого отпуска. Если у тебя не ничего не выйдет, тогда ты вернешься на работу в почтовое отделение и не рассчитывай на слишком многое. Если у тебя действительно все получиться, то можешь бросить свою работу на почте. 
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      Глава 23. Новости от брата Ки
 
 После того, как отец Ли Шицяна наконец дал своё согласие, буря в их семье стихла. Фэн Юй прекрасно знал, что Ли Шицян никогда не вернётся работать на почту.
 
 Фэн Синтай за уши приволок сына обратно в школу и пообещал ему хорошую взбучку, если он не сможет поступить в городскую старшую школу.
 
 Фэн Синтай не особо расспрашивал его о деньгах, и Фэн Юй решил, что отец забыл об этом. Но он не знал, что Ли Шицян уже рассказал ему, что состояние семьи Фэн теперь составляет около 200 000 юаней!
 
 В любом случае, это облигации. Даже если они не будут их продавать, они всё так же могут получать прибыль с процентов. Фэн Синтай знал, что их семья может принять такие радикальные изменения, потому что Фэн Юй учится в школе и уже многое понимает. Поэтому ему придётся продолжить учёбу и, в конце концов, поступить в университет. 
 
 Домой Фэн Синтай вернулся с новеньким 19-дюймовым цветным телевизором. Он увидел такой дома у Ли Шицяна, и ему ужасно захотелось прикупить такой же. 
 
 Чжан Мухуа была очень недовольна, увидев новую технику, и возмущалась расточительности Фэн Синтая, но как только она узнала, что их сбережения теперь составляют порядка двухсот тысяч – сразу захотела купить холодильник.
 
 Успеваемость Фэн Юя в школе становилась всё лучше с каждым месяцем, и особенно его успехи стали заметны по результатам апрельских и майских тестов. В конце концов, учитель Сунь пришёл к выводу, что с таким успехом Фэн Юй может поступить в лучшую школу Бина. 
 
 Что касается Фэн Юя и Ли На, проводящих в классе столько времени вместе, он предпочитал делать вид, что не замечает этого. Эти двое совершенствовались вместе, что, несомненно, было достойно похвалы.
 
 В тот самый момент, когда Фэн Юй сидел, зарывшись в книги, ему позвонил Ли Шицян. 
 
 - Что? Брат Ки снова приезжает в Бин? – спросил Фэн Юй.
 
 Ли Шицян получил от Кириленко телеграмму на русском языке и заплатил учителю за перевод. Он всё ещё хорошо помнил, что с его помощью они заработали немалые деньги, а потому ни за что не должны упустить этот шанс.
 
 Однако это прервёт занятия Фэн Юя, что не обрадует его отца. Но если его не будет рядом, им придётся нанять переводчика, а он не знает, как нужно вести дела.
 
 - Когда он приедет? – спросил Фэн Юй.
 
 - Послезавтра. Он остановится в Международном отеле, - ответил Ли Шицян.
 
 - Хорошо. Возьми джип – нужно показать ему, что мы не бедные люди. Я приеду в Бин послезавтра вечером, тогда и обсудим подробности.
 
 - Тогда послезавтра я сразу поеду и заберу тебя, а джип я уже взял, - сказал Ли Шицян. 
 
 Фэн Юй улыбнулся. Ли Шицян оказался умнее, чем он себе представлял. Несколько месяцев торговли облигациями существенно расширили его кругозор, а его подход к работе стал более глобальным.
 
 ***
 
 - Что? Ты снова собираешься уйти? Промежуточные экзамены совсем скоро, это будет последнее подготовительное занятие перед ними. Что такого важного может стать причиной для пропуска? – спросил учитель Сунь. 
 
 - Учитель Сунь, у моего шурина есть кое-какие связи в Бине. Один его друг может гарантировать мне место в лучшей школе города, поэтому мне нужно увидеться с ним, - ответил Фэн Юй.
 
 Конечно, эта ложь оказалась очень действенной. Учителю было сложно отказать ему после слов о том, что это его гарантии на будущее. Хотя учитель Сунь и не одобрял такие вещи, каждый делает для себя всё, что может. 
 
 Увидев, как Ли Шицян припарковал джип у главных ворот, учитель окончательно поверил Фэн Юю – его шурин действительно талантлив. Так молод, а уже водит джип. 
 
 Джип у ворот привлёк внимание многих учеников. Те, кто знали Фэн Юя, даже подошли поближе, чтобы лучше рассмотреть машину и потрогать её.
 
 Несмотря на то, что такой джип можно часто увидеть в городе, в сельской местности только у начальников бывают такие машины. Для них это что-то вроде правила – каждый день ездить в школу и обратно на велосипеде.
 
 - Фэн Юй, совсем скоро промежуточные экзамены, куда ты собрался? – спросила Ли На, отводя его в сторону.
 
 - Мне нужно встретиться с человеком, который поможет мне поступить в старшую школу. Возможно, меня даже возьмут без экзаменов. Кстати, может, хочешь, чтобы тебе я тоже помог? – спросил Фэн Юй, намеренно пытаясь разозлить её. 
 
 Ли На едва сдерживала слёзы. Она думала, что он изменился в лучшую сторону, а на деле он всё тот же авантюрист, пытающийся достигнуть высот, не прилагая усилий. 
 
 - Я сдам экзамены без твоей помощи! – Ли На в слезах бросилась обратно в школу. 
 
 Фэн Юй хотел окликнуть её, но не стал этого делать. Он сможет объяснить ей всё позже, когда вернётся. А сейчас самое главное – Кириленко. 
 
 - Здравствуйте. Мы ищем господина Кириленко, он из Москвы, - Фэн Юй стоял у регистрационной стойки Международного отеля. 
 
 - Молодой человек, вы знаете Кириленко? Почему вы ищете его? – спросила администратор отеля.
 
 - Девушка, вы можете позвонить ему. Он просил приехать моего шурина, он снаружи в машине, - сказал Фэн Юй.
 
 Сделав звонок, администратор по-русски сообщила постояльцу, что его кто-то ищет.
 
 Кириленко спустился из номера и, увидев Фэн Юя, на радостях крепко-крепко обнял его. 
 
 Фэн Юй чуть не задохнулся, пока изо всех сил пытался выбраться из его крепких объятий, а когда ему это, наконец, удалось, он быстро сказал Кириленко, что джип ждёт его снаружи, и он знает одно местечко, где можно выпить отличного Эрготоу (китайский белый ликёр). И за выпивкой они смогут спокойно поговорить. 
 
 Эрготоу произвёл на Кириленко огромное впечатление. Вкус ликёра был настолько хорош, что он очень ему понравился. Услышав слова Фэн Юя, Кириленко взволнованно потащил его к машине. 
 
 Как ни посмотри, Фэн Юй ещё подросток, и ему алкоголь запрещён. С другой стороны, Ли Шицян за рулём – ему пить тем более нельзя. И в итоге Кириленко - единственный, кому можно выпить. 
 
 После половины бутылки вина Кириленко стал покрываться характерным румянцем. Они пообщались какое-то время с Фэн Юем, и Кириленко рассказал ему о своей семье.
 
 Его история повергла Фэн Юя в шок: он не ожидал, что у брата Ки такое прошлое. 
 
 Отец Кириленко – полковник ВВС Советской армии. Он так же слышал и его имя, и он, кажется, в будущем будет повышен до генерала. 
 
 Ещё у него есть брат. Он тоже служит в армии, и его дела идут совсем не плохо. Сам Кириленко тоже состоит на службе в армии, но ему служба не интересна. Единственное, чего он хочет, - это наслаждаться жизнью.
 
 Благодаря отцу он получил должность в отделе логистики. Кириленко часто использовал закупки как предлог для поездок и по пути присваивал себе деньги.
 
 Последний раз он приехал в Бин для проверки объекта, и во время этой поездки он привёз с собой множество разных вещей из Китая, что, в свою очередь, было очень хорошо воспринято Советским Союзом. Отношения между СССР и Китаем только ослабли, а потому между странами не велось активной торговли. 
 
 Некоторые его друзья хотели купить ветчины или консервов, но у них не было возможности побывать в Китае. По этой причине Кириленко стал тем человеком, который ездил в Китай и покупал то, о чём его просили.
 
 Когда Кириленко встретил Фэн Юя последний раз, он увидел его талант. Он не только помог приобрести ему множество товаров, но и организовал их доставку на склад аэропорта. Кроме того, Кириленко прекрасно знал, что если в Китае у кого-то есть джип, это значит, что кто-то в семье этого человека, скорее всего, занимает правительственный пост. 
 
 Наличие власти означает, что человек способен помочь ему приобрести много товара. В этот раз Кириленко взял крупную сумму и собирается покупать оптом. 
 
 В глазах Фэн Юя, он – золотая свинья, ждущая, пока её убьют.
 
 В эту эпоху двустороння торговля гарантирует получение прибыли. Если Фэн Юй помнил правильно – вскоре две страны должны подписать ряд соглашений о безналоговой торговле, но он не был уверен, вступили ли они в силу. 
 
 - Брат Кириленко, когда ты был здесь в прошлый раз, я забыл тебе кое-что сказать. Поэтому хорошо, что ты приехал, в этот раз я буду с тобой откровенен. 
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      Глава 24. Невозможно отказаться.
 
 Кириленко, по незнанию прикончивший бутылку Эрготоу, вскинул брови и спросил:
 
 - Что?
 
 - Брат Кириленко, я виноват перед тобой в том, что обманываю тебя, - сказал Фэн Юй.
 
 - Ты обманул меня? Что ты имеешь в виду? – он в недоумении качнул головой.
 
 - Помнишь последний раз, когда ты закупался товаром? На самом деле всё это обошлось меньше, чем в 70 000 юаней, но я назвал тебе цену в 80 000. Я думал, ты больше не вернёшься. Так я пытался немного подзаработать, но меня извело чувство вины. Завтра в это время я верну тебе деньги, и обещаю больше никогда не пытаться заработать за твой счёт. 
 
 Ли Шицян неторопливо жевал арахис, когда вдруг почувствовал пробежавший по спине холодок. Сейчас июнь, откуда такой сквозняк?
 
 Он поднял взгляд и понял, что разговор идёт не очень хорошо. Этот русский медведь зло смотрел Сяо Юя. 
 
 - Я доверился тебе, а ты обманул меня? Разве наша дружба не должна быть такой же светлой и красивой как наши страны? – рассерженно спросил Кириленко. 
 
 - Тогда мы не были друзьями. А теперь мы друзья, и именно поэтому я говорю правду. Но я пойму, если больше ты не захочешь иметь со мной ничего общего, - сказал ему Фэн Юй, изображая грусть. 
 
 Кириленко вспомнил свою последнюю поездку. На квитанции было только количество приобретённых товаров, но не было цены, поэтому он утверждал, что потратил на них 80 000 рублей, а не юаней. 
 
 Даже несмотря на то, что множество вещей он просто подарил, выручка от продажи остальной части была немалой. В тот раз, придя в одиночку, Кириленко хотел не дать другим узнать точную цену товара. Всё потому, что от разницы в цене он хочет заработать ещё больше, чтобы купить себе тележку водки и пить каждый день.
 
 Если Фэн Юй не поможет ему, у него не получится купить здесь вещи по дешёвке, а, следовательно, его прибыль уже не будет такой большой, когда он вернётся. Такой вариант развития событий его не устраивал, потому что он решил сделать из этого долгосрочный бизнес и даже зарезервировал вагон для перевозки товаров. 
 
 Нет, Фэн Юй должен быть участником этой сделки. Это всего лишь 10 000 юаней. Это даже не 10% от заработанной им суммы. Просто рассматривай это как часть работы Фэн Юя. Но в следующий раз он уже пересмотрит своё отношение к работе с ним.
 
 Криво ухмыльнувшись, Кириленко неприятно улыбнулся.
 
 - О чём ты? Конечно, я всё ещё считаю тебя своим другом. Ты заслуживаешь эти 10 000 юаней. Давай остановимся на том, что мы с тобой друзья, и больше не будем затрагивать эту тему. Давай лучше обсудим то, что я собираюсь купить в этот раз. 
 
 Увидев улыбку этого советского медведя, Ли Шицян почувствовал облегчение. Только что его беспокоил вопрос о том, нужно ли ему будет драться, если этот человек вдруг кинется на Фэн Юя с кулаками. Речь идёт вовсе не о победе, ведь Кириленко иностранец, и независимо от исхода драки, Ли Шицян обязательно проиграет.
 
 Фэн Юй улыбнулся в ответ.
 
 - Что ж, если ты считаешь меня другом, то в этот раз независимо от того, что и в каком количестве ты хочешь купить, я найду для тебя самые низкие цены. Можно нанять переводчика, чтобы он сопровождал нас во время поездки.
 
 Кириленко махнул рукой:
 
 - Не нужно, я верю тебе. 
 
 После ужина он предложил Фэн Юю остановиться в отеле, чтобы вечером обсудить все подробности. Фэн Юй сказал Ли Шицяну забрать их в 9 утра и заодно проверить в кооперативе по продажам и маркетингу, не остались ли у них нераспроданные товары. 
 
 - Мой дорогой Фэн, не хочешь попробовать сигару? – спросил Кириленко. 
 
 Фэн Юй улыбнулся и отрицательно качнул головой.
 
 - Я не курю. 
 
 - Смелый ты парень, мне такие люди нравятся. На этот раз у меня с собой 300 000 рублей, и я собираюсь потратить здесь всё. Ветчина, консервированные овощи и прочее хорошо покупают, а ещё носовые платки с цветочным узором очень популярны.
 
 Платки с цветами? Это наволочки! Ладно, неважно. Если все они думают, что это платки – пусть так и будет. В любом случае, вы платите, а потому можете называть их как угодно.
 
 - Нет проблем. Завтра пойдём вместе, и ты посмотришь, что тебе нужно. Я помогу тебе торговаться, поэтому могу обещать, что цены будут выгодными. Но как ты собираешься привезти обратно такое огромное количество вещей? – спросил Фэн Юй.
 
 Ему было любопытно. Доставка самолётом слишком дорогая.
 
 - На поезде. Один мой друг помог мне зарезервировать вагон, поэтому проблем с транспортом нет. Ну и сам я в этот раз возвращаюсь на поезде, - ответил Кириенко.
 
 Фэн Юй не мог не завидовать. Связи означают возможности. Для Кириленко зарезервировать вагон в поезде – как купить кочан капусты в магазине.
 
 Некоторое время они поболтали, а потом по комнате разнёсся храм Кириленко. Фэн Юй очень пожалел о том, что остался в отеле. В конце концов, ему не стоило соглашаться спать с ним в одной комнате, потому что храпит он как электрическая пила.
 
 На следующее утро Ли Шицян забрал их из отеля и повёз в кооператив. Менеджера Су предупредили заранее, поэтому он ждал их у входа.
 
 - Менеджер Су, мы снова приехали к вам. У вас есть какие-нибудь товары, которые вы можете порекомендовать нам на этот раз? – спросил Фэн Юй.
 
 - Конечно. Мёд, консервы, печенье, сухое молоко. Если вы решите брать оптом, я могу дать вам неплохую скидку, - менеджер Су сразу перечислил те непопулярные продукты.
 
 Да, это именно то, что сказал им Ли Шицян. Сейчас Фэн Юй хочет построить хорошие отношения с Кириленко, поэтому он всё перевёл ему и рассказал правду.
 
 Кириленко очень удивлённо посмотрел на Фэн Юя и подумал: Фэн Юй сказал, что эти товары не востребованы, поэтому они недорогие. Он не собирается подзаработать? Друг! Такого человека определённо можно назвать другом.
 
 - Да, мне нужно всё это, - сказал Кириленко, - а ещё я хочу это и вот это. Ну и кроме того мне ещё нужны все те товары, которые я покупал в прошлый раз. Посмотрите сами, что уложится в мой бюджет.
 
 - Менеджер Су, я могу помочь вам продать всё это печенье, сухое молоко и так далее. Что вы подарите нам на этот раз? (free gifts - подарок потребителю от фирмы)
 
 - Сколько вам нужно? – менеджер был немного раздражён – этот парень слишком хорошо торгуется.
 
 Фэн Юй посмотрел на цены, прикинул и снизил все цены до 80%.
 
 - Невозможно. Мы не можем менять цену, - ответил менеджер.
 
 - Менеджер Су, не будьте таким упрямым, вы ведь работаете на себя. Думаете, мы не знаем цену ваших товаров? К тому же, в этот раз мы закупаем оптом.
 
 - Не имеет значения, сколько вы покупаете, я всё равно не могу согласиться в этой ценой. Большее, на что я могу согласиться, - это 3% от общей цены!
 
 - А что, если мы купим товаров на миллион юаней? – спросил Фэн Юй, закидывая ногу на ногу.
 
 - На сколько? Миллион? – спросил менеджер Су.
 
 - Именно. Позади меня сидит важная шишка из Советского Союза. В этот раз этот человек увезти с собой полный вагон товаров. Он оставит здесь не менее миллиона юаней. Если вы не можете предоставить нам товар на эту сумму – это не проблема, мы просто пойдём в другое место. Даже если мы не найдём то, что нам нужно, мы всё равно можем пойти куда-нибудь ещё. Таким образом, мы, к тому же, сможем сэкономить, - ответил Фэн Юй. 
 
 - Нет-нет, не надо никуда идти. Ни в одном другом месте вам не найти такого разнообразия товаров, как здесь у меня. Погодите немного, мне нужно сделать несколько звонков. Обещаю, что предоставлю вам достаточное количество товаров для одного миллиона юаней, - заверил менеджер Су. 
 
 - Менеджер Су, я не стану спрашивать, какую прибыль вы получите с этой сделки, но не кажется ли вам, что вы могли бы немного снизить цену? – спросил Фэн Юй.
 
 - Без проблем. Я всё обговорю со своими поставщиками и могу пообещать вам самую низкую цену. Мы никогда не станем обманывать наших друзей из Советского Союза.
 
 Фэн Юй обернулся к Кириленко и сказал ему, что менеджер связывается со своими поставщиками. Ещё он подчеркнул, что не попытается получить никакой выгоды от этой сделки и пообещал самую выгодную цену.
 
 - Нет-нет-нет, мой дорогой Фэн, я должен заплатить тебе. Как насчёт пяти процентов? Ты должен убедиться, что товары, которые я куплю, будут действительно качественными, дешёвыми и в нужном количестве, - сказал Кириленко.
 
 Кириленко вдруг насторожился. Фэн Юй не пытается заработать? Ему не нужны деньги? Что, если он обманул его? Нет, нужно заплатить ему, а потом подписать с ним контракт. И если он действительно обманывает его, тогда Кириленко может пойти в полицию.
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      Глава 25. Прекрасный Кириленко
 
 Кириленко настаивал на подписании договора и гонораре для Фэн Юя. Фэн Юй мог только неохотно согласиться и подписать договор, но в глубине души он ликовал от радости. Однако, чем больше говорил Фэн Юй, тем больше подозревал его Кириленко. Они виделись всего несколько раз и не могли хорошо знать друг друга. Так почему Фэн Юй готов бесплатно помочь ему? 
 
 Конечно, Кириленко клюнул на уловку и стал настаивать на оплате. 
 
 После подписания контракта Фэн Юй немного успокоился. Эта поездка, длящаяся всего 2-3 дня, способна принести ему порядка 60 000 юаней! Что важнее, Кириленко собирался заняться этим бизнесом в долгосрочной перспективе. Как у него могли быть какие-то другие идеи? 
 
 В будущем такое посредничество будет очень популярно. 
 
 Посредник получает комиссионные, ведя переговоры между двумя сторонами. В этом деле не нужно пытаться что-то продать или устанавливать цены. Это очень удобно для тех, у кого нет капитала, но есть много связей, потому что именно такие люди и начинают этим заниматься. А затем это превращается в полноценную индустрию.
 
 Чтобы стать хорошим посредником – необходим хороший источник клиентов и разнообразные товары, и, что более важно, такой человек должен знать очень многих людей.
 
 Знает ли Фэн Юй кого-то, у кого есть бизнес? Нет, но с сегодняшнего дня у него будет очень много источников для сбыта товаров, и все эти товары востребованы в Советском Союзе.
 
 В это время спекуляция ещё считается преступлением, и эта статья не отменена. Плановая экономика постепенно сменяется рыночной экономикой. Сейчас многие умны, но эти люди в основном находятся в прибрежных районах. Например, глава деревни Хуаси, первой деревни страны, создал фабрику по производству мелкого оборудования ещё до того, как это стало разрешено.
 
 Позже, когда политика изменилась, это стало хорошим примером для других.
 
 В Лунцзяне, находящемся достаточно близко к границе, никто не рисковал заниматься такими вещами, и Фэн Юй тоже не собирался. Его больше устраивала торговля, завязанная на товарообмене. Он отправит некоторые отечественные товары Кириленко, а он некоторые вернёт ему обратно. Пока у него самого есть товар, он не может считаться спекулянтом. 
 
 В действительности под спекуляцией понимается скупка большого количества товара, имитация и манипулирование ценами и как итог подрыв рынка. Фэн Юй не делал ничего подобного.
 
 - Вот этого мне нужно ещё больше, - сказал Кириленко.
 
 Фэн Юй взглянул на то, на что указывал Кириленко. Конфеты Большой белый кролик. Он уже не ребёнок, но всё равно положил одну конфету в рот. Разве их едят не только дети?
 
 - Ещё побольше этих полотенец и этих шарфов.
 
 - Мне нужно больше шпилек.
 
 - И вот этих носков красного цвета.
 
 Фэн Юй кое-что заметил. Почему Кириленко нужны вещи именно для девочек?
 
 - Брат, ты собираешься открыть магазин с товарами для женщин? – спросил Фэн Юй.
 
 - Нет-нет-нет, я покупаю это для театральной труппы. Им нравятся такие вещи, и они были одними из тех, кто попросил меня закупить товаров и для них тоже, - ответил Кириленко.
 
 Этот Кириленко действительно не прост, он привозит товары даже для своей театральной труппы. Фэн Юй уверен, что сможет сотрудничать с ним долгое время, и эти сделки способны принести ему огромное количество прибыли. 
 
 Девушкам нравятся такие вещицы? Фэн Юй прикупил красную шпильку для Ли На. Кажется, она любит красный цвет.
 
 Менее чем за полчаса менеджер Су связался со всеми своими поставщиками, и их представители приехали в офис. От их старательных попыток продать свою продукцию у Фэн Юя разболелась голова. 
 
 - Замолчите! Я представитель господина Кириенко. Сперва заполните эту форму, - крикнул он.
 
 Чуть ранее, когда они делали копию контракта, Фэн Юй воспользовался белой бумагой, чтобы составить форму, и сделал более 10 ксерокопий, и теперь он даёт по копии каждому из представителей. 
 
 В форме чётко указывается название производителя, класс предприятия, тип товара, цена, количество, контактный телефон и т.д. Для Фэн Юя это важный шаг, позволяющий ему в будущем обойти менеджера Су. 
 
 - Отлично. Теперь я назову вам необходимые товары и их количество. Всё, что касается ены, вы можете обсудить с менеджером Су, - сказал Фэн Юй.
 
 Менеджер Су быстро записал то, что сказал Фэн Юй о товарах и их количестве. Одна только эта сделка закроет квартальный план по продажам. 
 
 К сожалению, он не видел, сохраняет ли Фэн Юй эти формы. Это мог быть последний раз, когда он так зарабатывает с его помощью.
 
 После того, как менеджер Су обсудил все детали с представителя поставщиков, они с Фэн Юем присели, и он рассказал ему о скидках.
 
 В конце концов, они договорились о 7%-ной скидке, включающей в себя перевозку товаров на железнодорожную станцию и погрузку в поезд. Полная цена сделки – 1 200 000 юаней. 
 
 Фэн Юй обсудил количество товаров с Кириленко, чтобы окончательно всё решить. Но так как цена со скидкой оказалась куда меньше, у него всё ещё оставалось много денег.
 
 Фэн Юй поинтересовался у Кириленко, возможно, ему нужно что-то ещё. Тот огляделся и уставился на перчатки у прилавка. 
 
 Фэн Юй сразу выслушал его пожелание и обсудил это дело с менеджером Су – он предлагал ему вычистить все свои запасы перчаток общей суммой на 100 000 юайней, а на оставшиеся деньги Кириленко купил ветчины и колбасы. 
 
 Они с менеждером Су подписали контракт и, как и в прошлый раз, выписали квитанцию. Были записаны только наименование и количество товары – столбик с ценой оставался пустым. 
 
 Ли Шицян отвёз Кириленко обратно в отель за чемоданом. 
 
 Вернувшись в кооператив, Кириленко достал из этого чемодана стопки рублей. Всего на столе было 300 000 рублей. Когда менеджер Су потянулся к деньгам, Фэн Юй остановил его. 
 
 - Менеджер Су, учитывая курс, вы всё ещё должны вернуть нам порядка 30 000 юаней. Что вы предложите нам на эту сумму?
 
 Менеджер Су улыбнулся.
 
 - Ему ведь всё равно, что тебя так беспокоит?
 
 - Я тоже подписал контракт и должен подчиняться закону. На эти 30 000 юаней мы бы хотели получить лапши быстрого приготовления. Если вы сможете предложить нам больше – мы, возможно, вернёмся к вам в следующем месяце, чтобы купить ещё больше, сказал Фэн Юй.
 
 Лапша быстрого приготовления не задерживается на прилавках. Фэн Юй видел её на складе, но менеджер не рекомендовал Кириленко покупать её. Однако существует только одна разновидность лапши быстрого приготовления, лапша из морепродуктов Хуа Фэн. Это старый бренд. Эта компания существовала ещё до рождения Фэн Юя. 
 
 - Что касается разницы в курсе, на эти деньги я попросил дать нам лапши быстрого приготовления. Эту лапшу нужно всего лишь 5 минут готовить в кипящей воде, а потом можно есть. Если добавить кусочек ветчины – будет вкуснее, - сказал Фэн Юй Кириленко.
 
 О лапше быстрого приготовления Кириленко раньше не знал, но был очень рад, что ему достанется больше товара. Он думал, что уже потратил все свои 300 тысяч, поэтому не ожидал, что ему удастся приобрести что-то ещё. 
 
 Кажется, подписание контракта с Фэн Юем оказалось хорошей идеей, это заставит его быть более ответственным. Из-за того, что Кириленко собирается развить это дело в будущем, он решил дать Фэн Юю некоторые преимущества. 
 
 - Это тебе, - сказал он.
 
 - Нет-нет, это слишком много, - сказал Фэн Юй, глядя на предложенные ему 20 000 рублей.
 
 - Ты это заслужил. Мы ведь с тобой друзья, разве ты можешь отказать мне? Я ещё не раз приеду в Бин, поэтому, пожалуйста, продолжи помогать мне, - попросил Кириленко.
 
 Фэн Юй неохотно взял деньги. О, это Кириленко действительно прекрасен!
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      Глава 26. Регистрация компании
 
 Бам!
 
 Фэн Синтай ударил по столу. 
 
 Этому мальчишке действительно нужна дисциплина. Пропускает занятия, а теперь, оказывается, до сих пор хочет создать компанию? Он думает, что это так просто? 
 
 - Не переживай, пап. Мы ведём дела с русскими, и государство тоже поощряет нас к этому. У нас есть преимущество в плане местоположения, и мы должны использовать его. Если нет – в течение ближайших двух лет сюда придут бизнесмены с юга и отберут у нас эту возможность. Тогда мы уже не сможем столько заработать, - сказал Фэн Юй.
 
 - Деньги, деньги, деньги! Только это и знаешь – деньги! Собираешься бросить учёбу? Ты всё ещё планируешь поступать в старшую школу? А университет? Я отправляю тебя в школу, чтобы у тебя было хорошее будущее, а не для того, чтобы ты зарабатывал огромные деньги! – возмущался отец.
 
 - Я не говорил, что именно я создаю компанию. Компанию будешь регистрировать ты, и она будет принадлежать тебе, - сказал Фэн Юй.
 
 Он, конечно, хотел бы и сам быть владельцем компании, но для её регистрации у него должен быть паспорт, а так как ему меньше шестнадцати лет – паспорта у него ещё нет. Как он, в таком случае, сможет зарегистрировать компанию на своё имя?
 
 - Я должен зарегистрировать компанию? - спросил Фэн Синтай.
 
 - Да, торговую компанию. Сейчас в газетах пишут каждый день о таких компаниях на юге. Кто-то великих тоже поощрял предпринимательство. Это способствует экономическому развитию страны, - для людей возраста его отца важно использовать такие громкие слова.
 
 - Правда? – Фэн Синтай вопросительно посмотрел на свою жену, но Чжан Мухуа только покачала головой. Она об этом тоже не знала.
 
 - Пап, я же уже говорил раньше: прекратите играть в маджонг по ночам и смотрите больше новостей. Другое дело, что на этот раз я еду в Бин не играть, это ради дела. За эту поездку я заработал 80 000 юаней! – сказал Фэн Юй.
 
 - Сколько? – ошеломлённо переспросили родители.
 
 - 80 000. Всего за два дня. Плюс ко всему, я заключил договор с другой стороной, и скоро он приедет за очередной большой партией товара. Если мы действительно хотим хорошо заработать, то должны воспользоваться этой возможностью! Разве ты не хочешь жить в большом доме? не хочешь позвать дедушку и бабушку, чтобы они остались вместе с нами в этом доме? После того, как вы согласитесь создать компанию, мы сможем купить в Бине большой дом, площадью больше 100 квадратных метров! 
 
 Фэн Юй не стал говорить им, что некоторые богатые люди живут в домах, площадь которых может быть больше нескольких сотен или даже тысяч квадратных метров. Он знал, что родители не поверят ему. Он будет ещё долго внушать им такие вещи. 
 
 - Пап, если ты не согласишься, я не смогу спокойно учиться! Совсем скоро промежуточные экзамены, это повлияет на мои результаты, - сказал Фэн Юй.
 
 - Тогда что будет с нашими полями? – спросил его отец.
 
 Фэн Юй закатил глаза.
 
 - Найми людей. В будущем мы прекратим заниматься сельским хозяйством и будем сдавать поля другим в аренду. Тот, кто хочет быть фермером, пусть им и будет, а мы переедем в город и сможем спокойно насладиться жизнью. 
 
 Обернувшись, Фэн Синтай вопросительно посмотрел на жену.
 
 - Что ты об этом думаешь? 
 
 - Я не знаю, решай сам, - разговоры между мужем и сыном шокировали её. Эти двое говорили о начальном заработке в несколько тысяч, чтобы потом зарабатывать десятки тысяч,а теперь даже говорят о создании собственной компании. Чжан Мухуа была слишком далека от этих вещей. 
 
 Но она была уверена, что её сын, посещающий школу, не может ошибаться. К тому же, разве он может обмануть её?
 
 Услышав слова жены и поймав её взгляд, Фэн Синтай понял, что его жена действительно хочет жить в городе. 
 
 - Хорошо. Завтра я пойду и зарегистрирую компанию. Но если ты не сможешь поступить в городскую старшую школу – я закрою её. 
 
 Получив согласие родителей, Фэн Юй со спокойной душой вернулся в школу. Промежуточные были совсем скоро, и это значило, что было самое время начать прорабатывать материал. И хотя ему всё известно на 20 лет вперёд, он был вынужден заниматься именно инвестициями и ничем другим. 
 
 Он хочет поступить в университет на Менеджмент. С другой стороны, ему необходимо выделить талантливых людей среди своих одноклассников и иметь с ними хорошие связи, чтобы они помогли ему осуществить его мечту об экономической империи. 
 
 Пока Фэн Юй был на занятиях в школе, его отец, взяв с собой паспорт, приехал в Бин. Узнав об этом от Фэн Юя, Ли Шицян ждал его на вокзале. Он взял в аренду автомобиль и отвёз своего будущего тестя в торгово-промышленное бюро. 
 
 Это сейчас зарегистрировать компанию очень сложно, а в те времена с этим не возникало проблем.
 
 Ли Шицян уже узнал обо всех необходимых процедурах и сразу привёл Фэн Синтая в нужное место. Весь процесс займёт примерно день, а со следующего дня компания уже будет официально зарегистрирована.
 
 - Дядя, иди посмотри, это офис нашей компании Тайхуа, - сказал Ли Шицян.
 
 Хотя они и назвали это офисом, на деле это был арендованный склад рядом с железнодорожным вокзалом. У этого склада было два этажа, и верхний был разделён на множество комнат, служащих офисами и спальнями. 
 
 Первыми сотрудниками компании были молодые люди, которых Ли Шицян нанял для сбора облигаций. Они перестали собирать облигации, хотя от дома к дому. Теперь, с открытием торговой компании цены на облигации выросли. Теперь цены на эти облигации в Шене выросли со 100 юаней до 101,30 юаней. 
 
 Просто доезжая от Бина до Шеня, Ли Шицян зарабатывает более тысячи за поездку.
 
 Фэн Юй сказал, что эти люди полезны. Пока один будет ездить с Шицяном в Шень, другие очистят склад.
 
 По его словам, совсем скоро склады будут заполнены товарами, и их зарплаты удвоятся.
 
 Фэн Юй хотел, чтобы их с Ли Шицяном вклады были один к одному, и они могли вместе управлять компанией, но Ли Шицяну всё было ясно. Фэн Юй мог и сам управлять компанией, а он просто мальчик на побегушках, поэтому он отклонил его предложение. Кроме того, в этот раз его инвестиции довольно велики – он вкладывает почти все свои деньги. Ещё Шицян несколько неохотно отказался от бизнеса с облигациями.
 
 В итоге компания была зарегистрирована со стартовым капиталом в 200 000 юаней. Фэн Синтай вложил 180 000, то есть 90%, а Ли Шицян 20 000, что составило 10%. Генеральный директор - Фэн Синтай. Фэн Юй и Ли Шицян заместители, а остальные – продавцы.
 
 Если бы Кириленко не дал Фэн Юю дополнительно 20 000 рублей, им было бы сложно продолжить дело с облигациями после взноса в 200 000 юаней. 
 
 Помимо этих 200 000 юаней, аренды, ремонта и прочих расходов, у них по-прежнему осталось порядка 100 000 юаней, что дало им возможность торговать облигациями, и поэтому они всё равно смогут зарабатывать около 1 000 за поездку.
 
 Фэн Юй обсудил это с Ли Шицяном. Не было необходимости так чётко разграничивать их первоначальный капитал. Ли Шицян был занят облигациями, а Фэн Юй настаивал на том, чтобы заработок делился поровну.
 
 Ли Шицяну, однако, не было нужно так много. Его семья с самого начала инвестировала не много, и Фэн Юй был единственным, кто столько думал об этом. Плюс ко всему, Фэн Юй дал ему часть денег, вырученных от сделки Кириленко.
 
 Фэн Юй дал бы ему больше, если бы не его категорический отказ, но затем он решим, что это не имеет значения. Достигнув успеха в будущем, он не забудет своего шурина и его семью. 
 
 Фэн Синтай чуть в обморок не упал, когда узнал от Ли Шицяна, что Фэн Юй вложил в компанию 180 000 юаней!
 
 Дело его сына процветает всё больше!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/274839
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      Глава 27. Чувства 
 
 В мгновение ока наступил конец июня, и начались вступительные экзамены в старшие школы провинции Лунцзян. 
 
 В это время экзамены ещё не такие сумасшедшие, как в будущем, когда родители ждут своих детей за пределами класса, чтобы передать им воду и полотенца. Особенно это касается сельской местности, здесь вообще не уделяют экзаменам много внимания. 
 
 Однако руководители фермы и школы знали о важности этого экзамена. Чем больше детей смогут потупить в старшие школы и профессионально-технические училища, тем больше в этом заслуги преподавателей и руководителей.
 
 Во-первых, это питание в школьной столовой. В еде разнообразия больше, а цены меньше. Ученики первого и второго года обучения на каникулах, а значит, в школе меньше народу, и еда становится вкуснее.
 
 На этом экзамене еда произвела на Фэн Юя самое большое впечатление.
 
 Что касается самих экзаменов, они не идут ни в какое сравнение с экзаменами в будущем. В своей прошлой жизни Фэн Юй учился в университете, и после выпуска он прошёл экзамен на получение лицензии брокера. На каждом экзамене были ожесточённые соревнования, поэтому к атмосфере на этом экзамене он был равнодушен.
 
 Экзамены длились три дня. Фэн Юй был уверен, что сдал хорошо каждый из них. Учителя попросили учеников указать три школы, в которые они хотели бы поступить, и Фэн Юй указал выбрал три городские старшие школы. Первая из них была лучшей школой в городе. 
 
 Благодаря Фэн Юю все его одноклассники упорно учились во время этого семестра. Он помнил, что в его предыдущей жизни многие из его одноклассников, поступивших в профессионально-технические училища, собирались в старшую школу. Теперь, даже если у них не получится поступить в старшую школу в городе, они смогут продолжить обучение в сельской школе. 
 
 - Фэн Юй, как твои экзамены? – подойдя, спросила его Ли На. Она носила ту самую красную заколку для волос, которую он купил для неё.
 
 - Думаю, я хорошо всё написал, и проблем с поступлением в городскую школу возникнуть не должно. Что насчёт тебя? – ответил Фэн Юй, ловко выхватив яблоко из рук девушки. Его не смутило то, что оно уже было надкушено, Ли На тоже не возражала: она привыкла к такому его поведению.
 
 - Я тоже думаю, что сделала всё без ошибок. Какие школы ты указал в списке? Дай мне взглянуть, - прошептала Ли На. Она хотела поступить вместе с ним в одну школу, затем в один университет, а потом…
 
 Ли На указала в своём списке те же три школы, что и Фэн Юй. Увидев, что он потянулся, собираясь заглянуть в её листок, девушка быстро перевернула лист пустой стороной вверх.
 
 Внезапно рядом с ними возник Вэнь Дунцзюнь.
 
 - Ли На, вы с Фэн Юем выбрали одинаковые школы?
 
 - С чего ты взял? – Ли На вдруг запаниковала. Её раскрыли?
 
 - Я просто предположил. Но теперь я уверен, - Ли На густо покраснела, а Вэнь Дунцзюнь выглядел так, словно его коварный план увенчался успехом.
 
 Фэн Юй незаметно толкнул его, обратившись к девушке:
 
 - Не обращай на него внимания. Мы с Дунцзюнем поедем в город через пару дней, не хочешь к нам присоединиться?
 
 - Вы собираетесь в город? – глаза Ли На засияли, но она знала, что родители никогда не согласятся отпустить её. – Нет, я не поеду. Вы езжайте, а мне ещё есть, чем заняться. 
 
 В глазах Фэн Юя отразилось разочарование. Они вдвоём учились и играли вместе весь семестр. Кроме того, он чувствовал, что с момента их первой встречи отношение Ли На к нему сильно изменилось. Разве он может быть к ней равнодушным? 
 
 Вдобавок ко всему, Ли На безусловно красива. Она – первая красавица школы, а если её немного приодеть – она станет ещё прекраснее. 
 
 Слухи об отношениях Фэн Юя и Ли На разлетелись по классу, но никто из них никогда не подтверждал и не опровергал их. Даже учитель Сунь знал об этом, но не имел ничего против этого. Для школьников их возраста вполне нормально заводить отношения, в конце концов, это является частью полового созревания. Как бы то ни было, поступление в старшую школу разлучит их. 
 
 Когда ЛИ На ушла, Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь отдали свои списки учителю и вернулись в общежитие, чтобы упаковать вещи.
 
 Фэн Юй вдруг ахнул.
 
 - Что не так? – недовольно спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 - Мы с Ли На обязательно поступим в лучшую старшую школу, - сказал Фэн Юй, - и ты, конечно, тоже.
 
 - Я? В лучшую школу города? Не смеши. Я в лучшем случае поступлю в лучшую школу района, - Вэнь Дунцзюнь хорошо знает свои способности. Конечно, он очень упорно работал в течение этого семестра, но, к сожалению, разница между ним и Фэн Юем слишком велика. 
 
 - Не переживай, у меня свои методы. Ты собирайся, а я пойду на пробежку, - сказал Фэн Юй.
 
 Когда он пришёл на стадион, Ли На уже ждала его. Фэн Юй каждый день приходит на пробежку и тащит её с собой.
 
 Однако сегодня он пришёл сюда не для своих ежедневных пробежек. Придерживая Ли На, он усадил её на траву и сам сел рядом, достав из кармана небольшое зеркальце.
 
 - Это мой подарок для тебя, - сказал он, отдав его девушке.
 
 Это было самое обычное зеркальце, но оно очень понравилось ей. Смотря в него, Ли На с удовольствием любовалась на красную заколку в своих волосах.
 
 - Хочешь что-нибудь из Бина? Я попрошу Дунцзюня привезти это тебе, - сказал Фэн Юй.
 
 - Попросишь его? Разве ты сам не собираешься вернуться? – спросила Ли На. 
 
 - Я вернусь только в следующем месяце, у меня есть некоторые дела в Бине. Не переживай насчёт школы, мы обязательно будем вместе.
 
 - Но что, если мы провалили экзамены?
 
 - Здесь не может быть никаких если, я всё устроил, - сказал Фэн Юй.
 
 - Ты всё устроил? Каким образом? – спросила Ли На, будучи не в силах поверить его словам. 
 
 - Сделал кое-какие подарки. Заместитель директора школы – товарищ отца моего шурина, и шурин помог ему обменять кое-какую иностранную валюту и облигации и отправил ему несколько упаковок сигарет и бутылок алкоголя. В любом случае, мы с тобой попадём в лучшую школу города, - небрежно бросил Фэн Юй.
 
 - Ты подкупил руководство школы? Как ты вообще мог сделать это? – разгневанно спросила Ли На. Поступление в школу должно основываться сугубо на личных результатах, и если тебя берут в лучшую школу города только из-за подкупа – это нечестно!
 
 Фэн Юй взглянул на неё. Сегодня она надела простую светло-жёлтую юбку с белоснежным лотосом, вышитым на краю. Казалось, подуй лёгкий ветер, и лепестки цветка затрепетали бы, поддавшись ему.
 
 Под его пристальным взглядом Ли На смущённо опустила глаза. В душе она испытывала смешанные чувства. Беспокойство, смущение и счастье – все эти чувства смешались. 
 
 Едва она собралась попросить его не смотреть на неё так, Фэн Юй вдруг сказал:
 
 - Я пошутил. Моя сестра ещё не замужем, откуда у меня шурин? Помимо всего прочего, с нашими результатами мы заслуживаем поступления в лучшую школу города. 
 
 Ли На недовольно уставилась на него, а потом шутливо толкнула. Она улыбнулась и произнесла:
 
 - В пруду рядом с больницей уже должен был расцвести лотос. Я хожу туда каждое лето, и там действительно красиво. Ты обязательно должен посмотреть на это. А вчера у меня дома села на подоконник огромная бабочка. 
 
 Ли На рассказывала ему о тех незначительных вещах, которые делали её счастливой. Когда Фэн Юй потянулся к ней, собираясь взять её за руку, снова появился раздражающий Вэнь Дунцзюнь. 
 
 - Сяо Юй, твой отец приехал за нами. Он ждёт нас перед общежитием. 
 
 Ли На торопливо вскочила с места.
 
 - Фэн Юй, я пойду домой, увидимся в следующий раз.
 
 Его протянутая рука зависла в воздухе, и он бросил на друга раздражённый взгляд. Ну почему ты не мог появиться минутой позже?
 
 Ли На вернулась обратно в класс, взяла свою сумку и побежала к выходу из школы. Издалека она могла видеть, как Фэн Юй загружает свои вещи в повозку трактора. На прощание девушка помахала ему рукой и побежала домой.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/277023
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      Глава 28. Растерявшийся Вэнь Дунцзюнь
 
 Вечером Вэнь Дэгуан пришёл к Фэн Юю домой, чтобы убедиться в словах своего сына. Вэнь Дунцзюнь сказал ему, что Фэн Юй может помочь ему поступить в лучшую старшую школу города. Фэн Синтай был очень удивлён: неужели Сяо Ли на такое способен?
 
 Однако он заметил, как сын смотрел на него, и не стал вмешиваться. Он обещал помочь Вэнь Дунцзюню. Сразу после ухода его отца Фэн Синтай резко изменился и достал перьевую метёлку для допроса сына.
 
 - Мне нужен кто-нибудь за компанию. Быть может, моя сестра в следующем году выйдет замуж и съедет. Я же не могу жить в Бине один, верно? Разве ты не волнуешься? – спросил Фэн Юй.
 
 Глядя на раздражающее лицо своего сына, Фэн Синтай испытывал жгучее желание побить его, но слова Фэн Юя имели смысл. Он действительно будет беспокоиться о своём сыне, если после свадьбы его сестры ему придётся жить в городе одному.
 
 - Неужели Сяо Ли и правда может помочь Вэнь Дунцзюню поступить в лучшую школу города? – задумался Фэн Синтай. Он не думал, что Ли Шицян способен на такое.
 
 - Всё уже готово. Заместитель директора уже дал приёмной комиссии распоряжение. Не смотри так на меня, когда твой сын врал тебе? – спросил Фэн Юй.
 
 - Когда тебе было четыре года, ты обмочился в постели и соврал, что просто пролил туда воду. Когда тебе было шесть, ты сломал вишнёвое дерево господина Ли и солгал, что это был ветер. Когда тебе было восемь лет, ты…
 
 - Ну, вот ещё! Пап, ты что, на улице меня подобрал?
 
 Фэн Юй смолк. У его отца есть своя тёмная история, и потому лучше остановиться.
 
 Он – гений, который станет легендой. Многие люди будут стремиться перенять его опыт, и наверняка найдутся те, кто захочет написать его биографию. Его отец просто обязан забыть все эти неловкие моменты, потому что если они отразятся в его биографии – он не сможет показаться на людях!
 
 На следующее утро Фэн Юй взял рюкзак, встретился с Вэнь Дунцзюнем и эта парочка села на автобус, идущий в Бин.
 
 - Сяо Юй, сюда! – Ли Шицян стоял за группой каких-то людей и приветственно размахивал руками.
 
 - Брат Ли, это мой друг детства, Вень Дунцзюнь. А это брат Ли – парень моей сестры, - представил их друг другу Фэн Юй.
 
 - Добрый день, - поздоровался Вэнь Дунцзюнь.
 
 - И тебе того же, - ответил Ли Шицян, - пойдёмте, машина впереди.
 
 Увидев джип, Вень Дунцзюнь сразу спросил:
 
 - Брат Ли, ты можешь позволить себе джип? У всех в городе есть такая возможность?
 
 Ли Шицян смутился.
 
 - Нет, только небольшая горстка людей может позволить себе ездить по городу. Я взял этот джип у друга: он работает в транспортном управлении. Эту машину скоро утилизируют. Они в основном используют его для поездок за город, в сельскую местность. Мне пришлось дать ему пару пачек сигарет, чтобы взять его. Я слышал, они собираются ликвидировать партию автомобилей и продать их за копейки, так что я собираюсь купить его, - ответил он.
 
 Фэн Юй удивлённо распахнул глаза:
 
 - Брат Ли, город собирается ликвидировать партию автомобилей? У них не найдётся какой-нибудь Волги?
 
 Это старый джип создаёт очень много чёрных выхлопных газов при езде, а зимой в нём холодно. Однако Волга совсем другая, ведь это седан.
 
 - Волги у них нет, зато есть Жигули и Сантана. Цены тоже не особо высокие, - сказал Ли Шицян.
 
 - Если стоимость не выше 20 000 юаней – купи Жигули за счёт компании. Можешь первым воспользоваться ими, но ели речь заходит о деловых сделках – тебе нужно будет забирать и отвозить клиентов, тебе придётся везде ездить с ними. И забудь о Сантане, мне эта машина не нравится, - сказал Фэн Юй.
 
 - Разве у нас нет лучшего применения для денег компании? Хочешь купить на них машину? – спросил Ли Шицян.
 
 - Не переживай, совсем скоро кое-кто пришлёт нам денег, - ответил Фэн Юй.
 
 Вэнь Дунцзюнь слушал их разговор о покупке автомобиля и думал: Какого чёрта? Покупай, если не дороже двадцати тысяч? Это же двадцать тысяч юаней! Я в жизни таких денег не видел. О какой компании они вообще говорят?
 
 - Мы на месте. Предком владельца этого ресторана был королевский шеф-повар династии Цин. Блюда с бараниной в его исполнении очень хороши. Вы пока идите и закажите что-нибудь поесть, а я съезжу за твоей сестрой, - сказал Ли Шицян.
 
 Последний раз Вэнь Дунцзюнь был в городе несколько лет назад, за это время многое изменилось. Люди в этом ресторане были хорошо одеты, а сам ресторан был очень большим. По крайней мере, достаточно большим для помещения, в котором находится больше десяти столов.
 
 - Официант, хочу сделать заказ. Одну порцию ягнёнка, двойную порцию ломтиков свинины, говядину по одному из ваших специальных рецептов, курицу Восемь сокровищ и одну порцию рыбы-белки. Ну, это всё мясо, поэтому дайте нам ещё немного редьки и четыре банки Цзянь Ли Бао. Прекрасно, и на этом всё, - закончил Фэн Юй.
 
 Фэн Юй сделал огромный заказ на одном дыхании. И Вэнь Дунцзюнь, и официант были в ступоре. Не говоря уже о том, что эти двое едва ли смогли бы всё это съесть, все эти блюда отнюдь не дешёвые. Весь заказ обойдётся как минимум в 30 юаней.
 
 Фэн Юй перехватил взгляд уставившегося на него официанта и сказал:
 
 - Мой шурин поехал за моей сестрой, поэтому поторопитесь и отнесите заказ на кухню. Когда они приедут, еда уже должна быть здесь.
 
 Официант кивнул.
 
 - Сяо Юй, ты заказ столько дорогих блюд… твой шурин не разозлится? – шепнул Вэнь Дунцзюнь.
 
 - Это не имеет значения, у моего шурина есть деньги. Так что ты не волнуйся, он скорее разозлится, если я закажу что-то дешёвое, - ответил Фэн Юй.
 
 Ли Шицян и Фэн Даньин приехали ровно в тот момент, когда были поданы блюда. Никто из них не обратил внимания на количество заказанных блюд. 
 
 Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь не стали медлить и приступили к еде. Несмотря на то, что растущему организму требуется много энергии, и они могут съесть немало, им всё ещё не удаётся расправиться со всеми блюдами на столе. 
 
 Фэн Юй болтал с Ли Шицяном, пока они пили содовую. 
 
 - Брат Ли, ты всё ещё собираешься ехать в Шэнь?
 
 - Конечно. Ты дал этим парням отдохнуть, но мы всё равно должны платить им. Они в покер каждый день играют, - ответил Ли Шицян.
 
 Для их работы почти не было облигаций, оставалось только торговать ими между двумя городами. Фэн Юй позволил этим ребятам работать в компании Тай Хуа, но кроме простого ремонта и уборки склада им было нечем заняться. 
 
 Денег, которые заработал Ли Шицян от торговли между двумя городами, едва хватало для оплаты еды, расходов на проживание и на зарплату для тех парней.
 
 - Брат Ли, в будущем они станут нашими последователями. Поскольку у меня есть несколько свободных дней, я потренирую их. Могу гарантировать, что в будущем они помогут нам заработать куда больше, - сказал Фэн Юй.
 
 Теперь ему нужны талантливые последователи. Те, кто знают, какие товары пользуются спросом, умеют продавать их по высоким ценам, знают и где приобрести самую дешёвую продукцию, и где она пользуется спросом. 
 
 Одного месяца тренировок должно быть достаточно для магазина в Бине. Если Фэн Юй действительно хочет хорошо натренировать их, ему нужно удостовериться в том, что они подходят для этой работы.
 
 Вэнь Дунцзюнь растерялся, послушав их разговоры. Брат Ли часто бывает в Шене? Он платит зарплату своим работникам, чтобы они играли в покер? И Фэн Юй собирается кого-то тренировать?
 
 - Хорошо, я доверяю тебе. После еды пойдём в торговый центр. Раз уж вы оба поступили в старшую школу, вам понадобится новая одежда, - сказал Ли Шицян. Он знал, что Кириленко вернётся через несколько дней, и они смогут заработать. 
 
 В торговом центре Вэнь Дунцзюнь с восторгом смотрел по сторонам. Этот торговый центр действительно большой, одежда здесь красивая, и есть даже игрушечные пистолеты, которые выглядят как настоящие. 
 
 Ли Шицян привёз их в Бин на два дня и потому не поехал в Шэнь. Город произвёл на Вэнь Дунцзюня огромное впечатление, и он решил: он точно должен учиться в городской школе!
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      Глава 29. Деловые переговоры (Понижение цен)
 
 Вэнь Дунцзюнь вернулся обратно в деревню, а Фэн Юй остался в Бине. Компания только начала свою деятельность, и потому у него было много работы. Ему было необходимо принять окончательные решения по многим вопросам, таким как правила и регламенты компании.
 
 Прежде чем Фэн Юй закончил с правилами, к нему пришёл Ли Шицян с телеграммой. Она была на русском языке, значит, скорее всего, это весточка от Кириленко.
 
 Его телеграмма пришла как раз в то время, когда он думал о первой сделке компании после её открытия.
 
 В это время пока существовало не так много мест, где можно было бы сделать международный звонок, поэтому, чтобы позвонить Кириленко, Фэн Юй пошёл на почту. Сотрудники почты, было, подумали, что он шутит. Зачем подростку делать звонок в другую страну? Когда они собрались выгнать его, он бросил на стол деньги, взял телефон и набрал номер Кириленко.
 
 Персонал проверил купюры на предмет подлинности и, убедившись, что они действительно были настоящими, хотели сообщить ему о расценках на звонки, но Фэн Юй уже начал говорить по-русски.
 
 Они были поражены. Мало того, что ребёнок позвонил в Россию, так он ещё и может свободно говорить на русском!
 
 Разговаривая по телефону, он составил список необходимых товаров. Звонок длился 5 минут. Фэн Юй собрался уйти, не взяв сдачи и оставив её на почте, но его остановили.
 
 - Пять юаней в минуту! Ваш звонок длился 5 минут и 30 секунд. Всего 30 юаней, - сообщили ему.
 
 Стоимость международных звонков заставила его содрогнуться. Слишком уж дорого. Он достал ещё 20 юаней, ему было нужно сделать ещё несколько звонков. 
 
 Закончив с разговорами, Фэн Юй на велосипеде вернулся обратно в компанию. Он сидел в своём офисе с новеньким ремонтом и никого к себе не пускал, притворяясь, что очень занят.
 
 Меньше, чем через 10 мину у порога появился некто, громко спросивший: 
 
 - Это торговая компания Тай Хуа?
 
 - Да, кого вы ищете? – спросил кто-то из сотрудников Фэн Юя.
 
 - Мне нужен управляющий Фэн. Меня зовут Ван Хуа, я торговый представитель консервной фабрики Три брата, - ответил мужчина.
 
 - О, снова консервный завод. За сегодняшний день вы уже третий представитель. Ладно. Вам вверх по лестнице и направо, там будет кабинет управляющего, на двери есть табличка, - ответил сотрудник.
 
 До меня здесь уже побывали двое? Значит, им либо не нужны консервы, либо они уже приобрели то, что им нужно. И как мне заключить эту сделку? - озадачился Ван Хуа.
 
 Он поднялся по лестнице и, постучав в дверь, услышал, как кто-то попросил его войти. Мужчина открыл дверь.
 
 Увидев человека за столом, он понял, почему его голос показался ему таким знакомым. Это был тот самый парень, что помог на днях русскому сделать огромное количество покупок. И он – управляющий? Разве он не слишком молод для этой должности?
 
 Однако Ван Хуа работал торговым представителем не первый год и побывал во многих местах. Он видел начальников даже моложе Фэн Юя. Зачастую это были люди, продолжавшие семейное дело. Он размышлял о том, кто мог бы быть отцом Фэн Юя. Возможно, он сын какого-нибудь чиновника?
 
 - Управляющий Фэн, добрый день. Меня зовут Ван Хуа, я торговый представитель консервной фабрики Три брата. Мы производим лучшие в стране консервированные фрукты, а в прошлом году взяли золотую награду в провинции ХХ, - сказал он.
 
 Фэн Юй ухмыльнулся. Провинциальные награды – не более, чем местный протекционизм. Они не имеют ровно никакого значения. Не говоря уже о том, что премия, о которой упомянул Ван Хуа, позже будет закреплена несколькими бизнесменами, которые будут давать эти награды самим себе.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя этот метод использовался бесчисленное количество раз. Однако сейчас такие награды для многих кажутся очень престижными.
 
 - О, Три брата. Откуда вам известно, что нам нужны консервированные фрукты? – поинтересовался Фэн Юй.
 
 Ван Хуа замешкался: Разве не ты попросил позвонить мне? И если это был не ты, то кто сделал этот чёртов звонок?
 
 Получасом ранее он находился в отеле, когда ему пришло сообщение от управляющего этим самым отелем, что торговой компании Тай Хуа нужны консервированные фрукты. Там же был и адрес. 
 
 Впрочем, личность того, кто отправил то сообщение, не имеет значения, пока он может продавать свои фрукты. 
 
 - Мне рассказал друг, - ответил Ван Хуа.
 
 - В самом деле? У вас, должно быть, очень много друзей, но только что мы разговаривали с представителями двух других фабрик. Предложенные ими цены довольно привлекательны, и мы уже готовим контракты для подписания. Вы опоздали. Надеюсь на сотрудничество с вами в будущем, - произнёс Фэн Юй, держа в руках пустую чашку. Он дал понять, что не желает вести с ним никаких переговоров. 
 
 Ван Хуа кольнуло беспокойство.
 
 - Господин Фэн, наши фрукты особенно хороши на вкус, плюс ко всему, у нас есть неплохие запасы в Бине. Наши склады находятся недалеко от ваших, вы можете сами пойти и посмотреть. К тому же, у нас низкие цены, и наша продукция имеет хороший спрос.
 
 Он явно беспокоился. Даже использовал вежливое обращение. 
 
 - Действительно? Но у тех двух фабрик тоже есть готовые запасы на складах, и у них действительно низкие цены. К тому же, я уже договорился с ними, - ответил Фэн Юй, снова упомянув о дешевизне товара.
 
 - У нас дешевле. Всего 3 юаня за банку.
 
 - Три юаня? Слишком дорого. Те фабрики озвучили цену порядка двух юаней, - сказал Фэн Юй. Хотя он не знал точную себестоимость консервированных фруктов, ему было известно, что они не дороже двух юаней. Если нет – цены на консервированные фрукты будут варьироваться от четырёх до пяти юаней в магазинах.
 
 - Наши банки больше объёмом. В наших банках умещается килограмм фруктов, а в их около 600 граммов, - парировал Ван Хуа.
 
 - Да ладно, это всего лишь сироп и вода, а фруктов там примерно столько же. Хорошо. Мы свяжемся с вами в следующий раз, - прервал его Фэн Юй.
 
 - Господин Фэн, мы можем снизить цену до 2,6 юаней, но не ниже. Дешевле будет только товар по себестоимости. 
 
 Ван Хуа помнил, сколько товаров тогда закупил Фэн Юй, когда помогал Кириленко. Если он сможет заключить эту сделку – он выполнит квартальный план. 
 
 - Думаю, я куплю немного, если цена будет около 2,2 юаней, - сказал Фэн Юй.
 
 - Это действительно невозможно! Возможный минимум – 2,4 юаня. Цены ниже мы не предлагали даже кооперативам! Я могу пообещать вам, что эти фрукты будут свежими, законсервированными в течение месяца.
 
 В то время в консервах ещё не было столько добавок и консервантов, поэтому у них был более короткий срок хранения. Многие недобросовестные предприниматели перебивали на банках даты и вывозили такие партии за границу. Для них это всего лишь бизнес, поэтому остальное их не волнует.
 
 Фэн Юй нахмурился.
 
 - 2,4 юаня. Сколько запасов у вас на складе?
 
 - 500! – громко ответил мужчина.
 
 Парень покачал головой. 
 
 - Этого мало.
 
 - Я могу отправить больше с фабрики! На это уйдёт не более трёх дней. Сколько ещё вам нужно? Даже тысяча банок не проблема, - радостно сказал Ван Хуа.
 
 - Тогда отправьте ещё 500 банок. Мне нужен персик, боярышник и фруктовое ассорти. Через 2 дня после погрузки товара я его оплачу. Какие-то проблемы? – спросил Фэн Юй.
 
 - Нет, совершенно никаких проблем! – заверил Ван Хуа. – Я свяжусь с нашим директором. Господин Фэн, может, сперва подпишем контракт? 
 
 Ван Хуа извлёк из портфеля контракт с печатью компании. Количество, цена за единицу, наименование и сумма были пусты, и Ван Хуа заполнил форму перед Фэн Юем. 
 
 Фэн Юй внимательно прочёл контракт. Там было очень мало положений, но все они были очень краткими и чёткими. Там говорится об ответственности обеих сторон и штрафных санкциях в случае нарушения договора. Любая сторона, не исполнившая свои обязательства, должна возместить другой стороне компенсацию в двойном размере. Фэн Юй улыбнулся и достал печать из ящика стола. Он поставил печать на контракте и оставил подпись Фэн Синтай. Если другая компания решит как-то провести его, он сможет просто проигнорировать этот контракт. 
 
 - Хорошо. Тогда ваша задача подготовиться. Крайний срок – через пять дней, и мне уже будет нужно оформить перевозку. Если продажи будут хорошими, мы свяжемся с вами в следующий раз, - сказал Фэн Юй.
 
 - Спасибо вам, управляющий Фэн. Я остановился в отеле Цзя Син, в 201 первой комнате. Вот номер отеля, вы можете связаться со мной в любое время, - сказал Ван Хуа. 
 
 После его ухода Фэн Юй не смог сдержать улыбки. Он помнил, что в кооперативе эти фрукты стоили 2,9 юаня, и он смог сбить цену до 2,4 юаней. Этот управляющий Су смог неплохо заработать на нём в прошлый раз, но теперь у него не будет такой возможности.
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      Глава 30. Покупка автомобилей.
 
 Торговые представители от многих фабрик приходили к Фэн Юю. Все они стремились заключить с ним сделки. Некоторых он приглашал сам, а другие были теми, чьи контакты оставил Ли Шицяну его друг из кооператива. 
 
 Они налетели словно рой мух, когда услышали, что есть компания, занимающаяся оптовой закупкой товаров.
 
 Язык у Фэн Юя был подвешен, и с помощью некоторых уловок он сумел обхитрить продавцов. Он получил все товары по исключительно низкой цене и сумел убедить их согласиться на оплату на второй день после доставки товаров. 
 
 Только три фабрики требовали частичный аванс. Но первоначальный взнос был необходим, так как эти предприятия являлись государственными.
 
 Фэн Юй усмехнулся. Первоначальный взнос? Он изменил его на депозит!
 
 Депозит и аванс – в Китае совершенно разные вещи. Депозит означат резервирование товара. Согласно договору, одна сторона должна выплатить другой стороне депозит в двойном размере. Что касается первоначального взноса, то он означает, что сделка завершена. Если одна сторона нарушает договор – она обязана выплатить другой двойную сумму. Фэн Юй не так прост – он не позволит себя одурачить.
 
 На данный момент Фэн Юй знает только то, что Кириленко, вероятно, желает приобрести. Но количество товара пока не обговорено. Если разница в количестве будет небольшой, фабрики не потребуют никакой компенсации, потому что Фэн Юй считается крупным закупщиком, и они непременно будут рассчитывать на сотрудничество с ним в будущем. Даже если придётся делать компенсацию – он может себе это позволить.
 
 Если вносить аванс, ему придётся заплатить за всё – даже за то, что Кириленко купить не захочет.
 
 Все торговые представители были удивлены способностью Фэн Юя принять к сведению эти оговорки. Они не ожидали такой внимательности от кого-то настолько молодого. Фэн Юя не так просто одурачить. Однако они всё же согласились подписать пересмотренный контракт. Положения нового договора очень ясно и чётко определяют обязанности обеих сторон. Так же там указана дата оплаты. 
 
 Думайте, что торговые представители – честные люди. Они точно так же будут требовать компенсацию и обивать ради неё пороги. Конечно, в это время обращение в суд за компенсацией ещё не распространено, но обеим сторонам следует действовать аккуратно. Если оплата не будет совершена – не будет и погрузки товара.
 
 Причина, по которой Фэн Юй решил производить оплату через день поле погрузки товара, заключается в том, что таким образом он стремится создать впечатление надёжного человека, и в дальнейшем получать от этих предприятий кредиты на более долгий срок.
 
 Когда это произойдёт, Кириленко не нужно будет присутствовать лично. Простого звонка будет достаточно, чтобы Фэн Юй заказал необходимые товары в нужном количестве и отправил их ему. А уже после получения товара он может оплатить его.
 
 С этого момента международная торговля Фэн Юя может считаться официально начатой. Он может использовать небольшую сумму денег для торговли крупными партиями товаров. 
 
 На третий день товары прибыли в Бин. Склады некоторых фабрик оказались не достаточно велики для них, поэтому всё сразу отправили непосредственно на склад компании Тай Хуа. Он быстро заполнился и был полностью занят.
 
 Всё это время Ли Шицян продолжал торговлю облигациями. Несмотря на то, что цены на них немного выросли в Бине, в Шене они были по-прежнему выше. Это давало ему возможность заработать на разнице в цене.
 
 Фэн Юй дал Ли Шицяну возможность продолжить заниматься этим делом. Он знал, что как только другие города начнут продавать облигации, в конце года эта торговля достигнет своего пика. 
 
 Но всё-таки постоянно ездить из одного города в другой слишком изматывающие. Фэн Юй бы давно уволился. Последняя такая поездка чуть не утомила его до смерти, а запах в поезде был просто ужасен.
 
 Фэн Даньин тоже жаловалась на эти поездки - из-за них они с Ли Шицяном не могут видеться часто. Но он только улыбнулся в ответ. Фэн Юй сказал ему, что эта торговля будет продолжаться примерно до июня следующего года. Как только большее число городов начнёт торговлю облигациями, цены стабилизируются.
 
 Пока между городами ещё есть разница в цене, они должны воспользоваться этими различиями, чтобы заработать как можно больше, потому что потом у них уже не будет такой возможности. 
 
 У Ли Шицяна тоже было несколько хороших новостей для Фэн Юя. Он узнал, что правительство собирается заменить партию старых автомобилей. Новые машины они уже закупили, а старые продают партиями минимум в три автомобиля и не рассматривают в качестве покупателей частных лиц.
 
 Фэн Юй удивлённо приподнял брови и сказал:
 
 - Так в чём проблема? Это же всего лишь три машины. Мы просто купим их. Один Джип и двое Жигулей. Одну из них мы всегда можем продать. Я просто не верю, что нет покупателей на такие хорошие машины!
 
 Вопросов по поводу состояния машин не возникало. Техническое обслуживание было надлежащим, и проблем с чистотой тоже не было. Получив автомобиль, можно сразу отправить его на капитальный ремонт, и он ничем не будет отличаться от нового, да и проблем с продажей не будет. 
 
 - Но, Сяо Юй, три машины – слишком дорогое приобретение. Ладно, Джип, он стоит около 10 000 юаней, но Жигули стоят минимум сорок-пятьдесят тысяч. Компания располагает такими средствами? - озадачился Ли Шицян.
 
 Фэн Юй решил, что раз в эти времена дёшево всё – значит, и автомобили тоже. Но он забыл, что на самом деле они куда дороже, чем было в его прежней жизни. Особенно это касается импортных автомобилей – цены на них запредельные. 
 
 Средств компании достаточно. Их сделки стоят миллионы, но Фэн Юй использовал только 60 000 юаней в качестве депозита. Ему нужно будет только полностью оплатить товары после погрузки, и на счету компании по-прежнему будет около 100 000 юаней.
 
 - Ну и что, что это дорого? У нас достаточно денег. А позже ты будешь ездить на Джипе летом и на Жигулях зимой. Это привилегии для главного руководства компании. Брат Ли, помоги мне получить лицензию, - сказал Фэн Юй.
 
 - Ты умеешь водить? – Ли Шицян удивлённо посмотрел на него.
 
 - Хээй, это же всего лишь вождение. На нашей ферме любой, у кого есть трактор, будет владеть этими навыками. Не переживай. Потом найдём какое-нибудь пустое местечко, и я покажу тебе, как вожу машину.
 
 - Дядя Фэн разве одобрит, если мы купим две машины? – он колебался.
 
 - Если никто из нас не скажет ему – как он узнает? Заработанные деньги должны быть потрачены! Неужели ты не хочешь сидеть за рулём собственной машины?
 
 Фэн Юй относится к людям, которые любят жить красиво. Если у него есть возможность ездить на хорошей машине – он, конечно же, воспользуется ею. И если сейчас у него достаточно денег – он будет покупать импортные автомобили вроде Мерседеса и BMW. 
 
 - Ну, тогда я обговорю всё со своим товарищем и узнаю, во сколько нам обойдётся покупка трёх автомобилей. Он там работает, поэтому попрошу его выбрать три лучшие машины, - сказал Ли Шицян.
 
 - Брат Ли, угости его ужином и дай ему красный пакет. Не скупись, дай ему 100 юаней, - напутствовал Фэн Юй.
 
 Сто юаней? Это больше месячной зарплаты. Но Ли Шицян кивнул. Он знал, что эти деньги не удастся сохранить. 
 
 Ли Шицян действовал быстро. Тай Хуа оказалась первой компанией, пожелавшей приобрести автомобили, поэтому цена для них была снижена, и ему позволили выбрать то, что ему нужно.
 
 Большинство машин почти не использовались. Это была пустая трата ресурсов, потому что ими не пользовался город, и в деревни они тоже не назначались. Даже получив новые автомобили, город всё равно продаёт старые, несмотря на их нехватку в городах поменьше и деревнях. 
 
 Товарищ Ли Шицяна заранее сказал ему, что у них есть около 70% новых Жигулей и 80% новых Джипов, но, так как они слишком грязные, люди редко используют их.
 
 Ли Шицян усердно делал вид, что проверяет каждую машину, заглядываю под капот, но на самом деле он просто искал отметки, которые оставил ему его товарищ. 
 
 - Мне нужна эта, эта и вот эта машина. Где я могу оплатить их?
 
 Задремавшего Фэн Юя разбудили сигналящие машины. Выглянув в окно, он на улице увидел три автомобиля. 
 
 Наконец-то он может сесть в седан! Хватит с него этого разваливающегося джипа.
 
 В эти времена Жигули сравнимы с дорогой спортивной иномаркой из его предыдущей жизни. 
 
 Пришло время прокатиться!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/290427
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      Глава 31. Кто зарабатывает больше?
 
 Едва выйдя из аэропорта, Кириленко увидел российский автомобиль, Ладу (они же Жигули), и он очень гордился тем, что видел машину производства своей страны в Китае.
 
 Но он никак не мог ожидать, что из этой машины выйдет Фэн Юй.
 
 Что? Фэн Юй сменил автомобиль? Он решил взять русскую машину из-за меня? О, он действительно хороший друг.
 
 Фэн Юй, с другой стороны, никак не ожидал, что покупка автомобиля как-то изменит мнение Кириленко о нём, ведь он всего лишь хотел более комфортной езды. 
 
 - Цзи Сюн (китайский). Добро пожаловать в Китай. Я устроил ужин и раздобыл первоклассный эрготоу в честь твоего приезда, - сказал Фэн Юй.
 
 Кириленко был озадачен тем, как Фэн Юй обращался к нему. Но когда он услышал об эрготоу, его глаза загорелись.
 
 После плотного ужина и напитков Кириленко снова был в замечательном расположении духа. Фэн Юй объяснил Кириленко, что Цзи Сюн - короткая форма имени Кириленко на китайском языке. Услышав это, он был в восторге. Он взял его за руки и настоял на том, чтобы Фэн Юй остался с ним в Международной гостинице. Но Фэн Юй отказался.
 
 Спать в одной комнате с Кириленко? Кириленко, конечно, заснул бы, но для Фэн Юя это было бы настоящим мучением. В последний раз, когда они спали в одной комнате, он даже не смог заснуть. 
 
 Подожди, пока я научусь стучать зубами, храпеть и говорить во сне - тогда я снова лягу спать с тобой в одной комнате, и посмотрим, кто заснёт первым, - подумал Фэн Юй.
 
 На следующее утро Кириленко увидел Ли Шицяна, ждущего его у входа в гостиницу, а затем он отвез его в странное место.
 
 Это место похоже на склад.
 
 Двери здания открылись, и Кириленко увидел склад, полный товаров, популярность которых быстро растёт в СССР. Что это значит? Фэн Юй приготовился к его приезду?
 
 Кириленко услышал знакомый голос, доносящийся сверху. Кажется, Фэн Юй спорил с кем-то. Когда Кириленко поднялся на второй этаж, он увидел, как кто-то вышел из офиса, напоследок громко хлопнув дверью. Фэн Юй что-то кричал в офисе.
 
 Увидев Кириленко, Фэн Юй улыбнулся.
 
 - Брат Ки, ты рановато сегодня. Как спалось?
 
 - Фэн, я слышал, ты спорил с кем-то внизу. Что-то случилось? - спросил Кириленко.
 
 Фэн Юй изобразил тревогу на лице:
 
 - Ничего. Это просто кооператив. Они отказываются продать больше товаров, поскольку они поменяли управляющего. Я связался с другими поставщиками, но цены оказались высокими, потому что это наша первая сделка.
 
 - Фэн, ты проделал для меня огромную работу. Я всё понимаю. Не страшно, если цена будет немного выше, - сказал Кириленко.
 
 - Нет. Я не позволю тебе понести убытки и добьюсь таких же низких цен, как и в прошлый раз. У тех товаров та же цена, а от того, что дороже, я просто откажусь. Так что никаких убытков, - сказал Фэн Юй.
 
 Теперь Кириленко смутился. Он потер руки и сказал: 
 
 - Фэн, друг мой, я скажу тебе правду. На самом деле, мне очень выгодно продавать эти товары в моей стране, поэтому не столь важно, даже если они выйдут немного дороже.
 
 - Сколько ты можешь заработать,, если мои товары такие дорогие? Ещё необходимо учитывать транспортные расходы. В лучшем случае ты сможешь получить всего 10% прибыли.
 
 - Нет-нет-нет. Ты не понимаешь, какая ситуация в моей стране. Спрос на все эти товары очень большой, поэтому я могу получить около 40% прибыли, - сказал Кириленко.
 
 Чёрт. Фэн Юй в душе проклинал его. Он оценивал прибыль Кириленко довольно высоко, но он совсем не ожидал, что она будет настолько высокой. В последний раз Кириленко привез товаров на 300 000 рублей. Значит ли это, что его прибыль составила около 120 000 рублей?
 
 Фэн Юй подозревал, что Кириленко говорил о чистой прибыли. То есть без учёта транспортных расходов и прочих мелочей.
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил, что сейчас Советский Союз готовится к обороне против США из-за программы Звездных войн президента Рейгана (Стратегическая оборонная инициатива: проект, который будет строить космическую противоракетную систему). Советский Союз направил все свои ресурсы и отрасли на военные цели и космические программы. Поэтому население испытывало жуткий дефицит в самых различных товарах.
 
 Экономика Советского Союза вот-вот рухнет. Похоже, что время, когда первая страна выйдет из него, уже не за горами. Теперь самое время торговать с СССР! Кроме военной промышленности, у них не хватает всего остального.
 
 Промышленность Советского Союза всё ещё более продвинута по сравнению с Китаем. Сейчас хорошее время для покупки их машин и запчастей. 
 
 Китаю по-прежнему испытывает нехватку во многих отраслях промышленности, и если есть возможность импортировать оборудование для этих отраслей из СССР, тогда заработок немалых денег - уже не мечта для Фэн Юя.
 
 Но получить разрешение на ввоз и вывоз нелегко. У компании Фэн ЮЯ до чих пор нет разрешения на импорт. Сейчас у неё есть только разрешение на экспорт, и ещё много неблагоприятных условий наряду с этим. Например, если на счету есть иностранная валюта - Фэн Юй может вывести средства только в юанях, а сама валюта останется у правительства.
 
 В это время получение доходов от торговли имеет большое значение для правительства. Банки очень внимательно следят за всеми проводимыми операциями. Правительство разрешает экспорт, но вот с импортом возникнут большие проблемы, потому что необходима иностранная валюта. Прибрежные провинции могут ввозить товары из Гонконга. Но вот внутренним провинциям импорт даётся с большим трудом.
 
 Фэн Юй передал Кириленко список на русском языке.
 
 - Брат Ки, вот, посмотри. Это список заказанных товаров, дай мне знать, что именно тебе нужно, и я предоставлю тебе самые низкие цены. Я не позволю страдать моим братьям!
 
 В глазах Кириленко заблестели слезы. Это настоящая дружба. Он всего лишь упомянул эти товары в телефонном разговоре, и Фэн Юй всё запомнил. Он даже все организовал и избавил его от неприятностей.
 
 В списке были и другие пункты, о которых Кириленко не упоминал в предыдущем телефонном разговоре. Эти товары чертовски дешёвые в Китае. Кириленко внимательно прошёлся глазами по списку и заполнил столбец с количеством товара. Он решил взять всё упомянутое в этом списке.
 
 Фэн Юй достал калькулятор и начал расчёты, в то время как Кириленко наслаждался чашкой красного чая. Он рассчитал общую сумму в течение пяти минут.
 
 - Брат Ки, я рассчитал общую сумму, включая стоимость погрузки на поезд. Выйдет около 520 тысяч рублей. Я уверен, в дальнейшем цена снизится примерно до 500 тысяч рублей. Но мне нужно ещё около трех дней, - сказал фэн Юй.
 
 - Три дня? Я зарезервировал вагон на послезавтра. Как насчет этого? Я соглашусь с любыми предложенными ценами, но у меня с собой только 500 000 рублей. Если не хватит - ты можешь уменьшить количество некоторых товаров,- Сказал Кириленко.
 
 Фэн Юй сощурился. Здесь что-то не так. Этот Кириленко не так прост, как кажется. Фэн Юй всего лишь мимоходом упомянул о ценах раньше, и Кириленко всё запомнил. То, что общая сумма вышла чуть больше 5000 тысяч рублей, не должно быть случайностью. Он всё рассчитал навскидку. 
 
 Но даже если Кириленко умен, он не может знать цены так же хорошо, как Фэн Юй. Ещё он не может сам проверить стоимость, так как любой назовёт ему цену более высокую.
 
 Согласно договоренности Фэн Юя о ценах с поставщиками, общая сумма на самом деле составляет около 430 000 рублей, и Фэн Юй может получить с этого примерно 14% прибыли.
 
 - Не переживай, брат Ки. Оставь это дело мне. Я обещаю, что снижу цену до 500 000 рублей, - сказал Фэн Юй, незаметно подав Ли Шицяну сигнал.
 
 Ли Шицян сразу что-то громко сказал ему, и он в отрицательном жесте покачал головой. Кириленко с непониманием посмотрел на них, пока Ли Шицян в характерном жесте не потёр большой палец об остальные. Кириленко, наконец, понял, о чём они оба говорят. Ли Шицян хотел денег.
 
 - Фэн, здесь 20 000 рублей. Рассматривай это как благодарность за проделанную работу. Как думаешь, этого хватит? - сказал Кириленко.
 
 "Брат Ки, это совсем не обязательно.…... Ладно, хорошо, я просто приму это. Будь уверен, я позабочусь о том, чтобы всё было погружено в вагон завтра! - Фэн Юй умело сделал вид, что принимает деньги очень неохотно.
 
 С Кириленко всегда приятно иметь дело.
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      Глава 32. Одобрение.
 
 На следующее утро Фэн Юй организовал погрузку товаров со склада в вагон поезда. Ещё он для приличия поспорил с некоторыми поставщиками перед Кириленко, делая вид, что он изо всех сил пытается снизить цены. Но на самом деле, Фэн Юй обсуждал с ними, может ли оплатить товар после того, как он достигнет Москвы. 
 
 Некоторые из них неохотно согласились, но большинство спорили с ним. Всё-таки это первый раз, когда они работают вместе, и был подписан контракт. Всё должно быть в соответствии с договором.
 
 Кириленко видел всё, что Фэн Юй сделал для него. Он действительно потрясающий друг. Он даже готов повздорить со своими соотечественниками из-за него. Кириленко всё ещё думал о том, что можно было бы подарить Фэн Юю, когда он приедет в следующий раз. Но он не знал о том, что Фэн Юй обманул его.
 
 Убил двух зайцев одним махом. Фэн Юй отметил тех поставщиков, которые были согласны на более поздние платежи, и тех, кто отказал ему. Он продолжит работать с теми, кто согласился с ним, и будет избавляться от тех, кто отклонил его условия, как только он сможет найти замену!
 
 На третий день, после того, как все товары были погружены, Кириленко передал Фэн Юю большой пакет с наличными.
 
 Кириленко сказал ему, что ему неудобно носить с собой столько денег. А отправлять заявку в международный банковский фонд, чтобы снять деньги в Китае, слишком хлопотно. Фэн Юй разу же сказал, что найдёт способ решить эту проблему. В последствии Кириленко сможет просто перевести ему деньги, и он самостоятельно будет заниматься закупкой товаров и их отправкой.
 
 Кириленко замешкался и сказал, что ему нужно будет обдумать это. Позже они обсудят его следующую поездку. Поскольку задействованная сумма слишком велика, Кириленко тоже должен быть осторожным. В следующий раз, когда он приедет, он приведёт с собой ещё несколько человек, которые знают об этой торговле, и, если возможно, он тоже хочет подписать контракт с Фэн Юем.
 
 Сразу после ухода Кириленко офис Фэн Юя заполнился людьми. Товары были погружены и, согласно контракту, было давно пора провести оплату.
 
 Фэн Юй махнул рукой: 
 
 - Идём в банк! Это наша первая сделка. Я не буду тянуть или влезать в долги. Наше дальнейшее сотрудничество будет зависеть от вашей честности.
 
 Принесённые 450 тысяч рублей шокировали управляющего банка. Клиент с таким количеством иностранной валюты очень важен.
 
 Тут не было ничего особенного, что следовало бы упомянуть. В банке не хватает юаней? Не проблема. Некоторые поставщики были согласны на банковские переводы. А кто-то был согласен принимать оплату в виде иностранной валюты.
 
 Принять иностранную валюту? Управляющий банка никогда бы не согласился. В то время было очень выгодно обменивать валюту. Управляющий сразу же отправил запрос в главный филиал, чтобы те отправили наличные средства.
 
 После того, как поставщики ушли, он вцепился в Фэн Юя и спросил, откуда у него такое огромное количество иностранной валюты.
 
 Узнав, что Фэн Юй только что заключил сделку с русским, управляющий банка почувствовал кольнувшее его разочарование. Он думал, что это всего лишь единичная сделка. Он искал стабильный источник иностранной валюты и думал, что Фэн Юй поможет ему в этом вопросе.
 
 Фэн Юй откинулся на спинку дивана и положил ногу на ногу. 
 
 - Управляющий Чжу, на самом деле, вполне возможно иметь постоянный источник иностранной валюты, но у меня есть некоторые проблемы с соответствующим разрешением.
 
 Управляющий сразу же попросил секретаря принести ему чашку хорошего чая и сказал:
 
 - Господин Фэн, с какими проблемами вы столкнулись? Может быть, я смогу помочь.
 
 - У меня есть компания, и я хочу заниматься импортом и экспортом. У меня есть поставщики и каналы сбыта товара. Однако вот с разрешениями у меня проблемы. Сейчас у меня есть только разрешения на экспорт, но нет разрешений на импорт.
 
 - Я знаю господина Ли, начальника отдела внешней торговли. Я могу договориться с ним насчёт вас, но счёт вашей компании должен быть в нашем банке, а экспорт должен быть не меньше 400 000 рублей в месяц, - сказал управляющий Чжу. 
 
 Управляющий Чжу был в курсе, что у Фэн Юя свои методы ведения бизнеса, но у него нет сильной поддержки.
 
 Если управляющий Чжу сможет получать несколько миллионов иностранных валют в год, его могут перевести в провинциальный банк. 
 
 - Тогда здесь может возникнуть проблема, управляющий Чжу. Возможны сложности с получением 400 000 рублей в месяц. Но я могу пообещать вам, что вы можете взять всю иностранную валюту с моего счёта и обменять её для меня на юани, - сказал Фэн Юй. 
 
 Кириленко не согласился на предложение Фэн Юя, и он не осмелился взять на себя обязательства перед управляющим Чжу.
 
 - Такова сделка. Я приглашу начальника Ли завтра на ужин. Насчёт места…
 
 - Как насчёт Западного ресторана Хуа Мэй? Я закажу столик заранее, - сказал фэн Юй.
 
 Глаза управляющего заблестели. Этот ресторан очень дорогой.
 
 - Решено. Завтра днем, в пять часов, - сказал он.
 
 Когда на следующий день Фэн Юй приехал на Жигулях в банк, чтобы забрать управляющего Чжу, он был очень впечатлен. В это время нужно быть очень талантливым человеком, чтобы сидеть за рулём импортной машины.
 
 Машина начальника Ли прибыла в Западный ресторан Хуа Мэй ровно в пять часов. Управляющий Чжу сразу же вышел вперёд, чтобы обеими руками пожать ему руку.
 
 Фэн Юй же задействовал только одну руку во время рукопожатия. Начальник Ли сразу подумал, что этот молодой человек немного высокомерен.
 
 К счастью, он был чрезвычайно доволен рестораном. Фэн Юй заказал фирменные блюда ресторана, такие как лосось, бараньи отбивные, креветки на гриле и многое другое.
 
 Через некоторое время после еды менеджер Чжу сказал:
 
 - Господин Ли, нам нужна ваша помощь, чтобы получить согласие на разрешение для брата Фэна. 
 
 Начальник Ли опустил бокал и сказал: 
 
 - Нелегко получить разрешение на импорт. Сейчас правительство поощряет экспорт. Для этого получить разрешение не составит труда.
 
 - Начальник Ли, сейчас Китай открывается после железного занавеса и поощряет нас к торговле. Хотя я и собираюсь заняться импортом, это также привносит разнообразие в продукцию, производимую нашей страной, и повышает уровень жизни населения, - сказал фэн Юй.
 
 - Ты делаешь это на благо всех? – спросил мужчина.
 
 Он оказался очень саркастичен, но Фэн Юй не имел ничего против. Он знал, что управляющий Чжу больше озабочен этим вопросом. Фэн Юй слышал, что квота на иностранную валюту для него довольно высока в этом году, и потому Фэн Юй был уверен, что сможет совладать с начальником Ли.
 
 - Начальник Ли, взгляни на эту статью в People’s Daily. Наша страна восстанавливает дружбу с Советским Союзом. Каждый раз, когда приезжает мой клиент, он отправляет наши отечественные товары вагонами в Москву. Это хороший шанс для развития экономики нашей страны. Кроме того, то, что я хотел импортировать, сейчас никак не может быть произведено в Китае. Что, если я куплю это у Советского Союза, и мы сами детально всё изучим? Разве это не будет считаться вкладом в модернизацию нашей страны? - сказал Фэн Юй.
 
 Он посмотрел на эту статью. Всё было написано очень чётко. Китай поощряет внешнюю торговлю, особенно с Советским Союзом и США. А также он подписал с ними ряд торговых соглашений.
 
 Прибрежные провинции дали толчок экономическому развитию Китая. Существует огромный разрыв между прибрежными и внутренними провинциями. Но провинция Фэн Юя находится рядом с границей с Россией.
 
 Вчера на заседании провинциальные лидеры обратились в Управление внешней торговли для стимулирования и сосредоточения импорта и экспорта за границу, и повышения уровня жизни населения. Они также хотели, чтобы Управление обеспечило наличие в этом году нескольких импортно-экспортных торговых компаний, и чтобы оборот компаний достигал определённой суммы.
 
 Вообще-то, начальник Ли теперь очень беспокоился. Очень малое количество людей занимается импортом и экспортом. Для многих китайцев Советский Союз – это сильная страна, и зачем такой мощной державе нужна их продукция? Кроме того, промышленные товары из Советского Союза стоят очень дорого. Как в таком случае можно заработать на импорте?
 
 Управляющий Чжу наклонился к начальнику Ли и прошептал ему: 
 
 - Начальник Ли, пожалуйста, помогите мне. У меня всё ещё есть высокая квота для иностранной валюты.
 
 На самом деле, начальник Ли просто делал вид, что решение даётся ему с трудом. На самом деле, в душе он прыгал от радости, услышав, что кто-то хочет заниматься импортом и экспортом. Теперь ему есть, что сказать своему начальству.
 
 - Если вы так говорите, я подумаю об этом. Сяо Юй, приходите завтра ко мне в офис. Сейчас я вернусь на встречу, чтобы рассмотреть ваш запрос, - сказал он.
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      Глава 33. Не правда ли?
 
 Один ужин, и все проблемы решились сами собой. Только после еды Фэн Юй вспомнил, что именно в этом году торги между Китаем и Советским Союзом достигнут своего пика. Лидеры нации уже говорили об этом, и даже если бы Фэн Юй не попросил о помощи, он всё равно должен был бы получить одобрение.
 
 По сути, торговля между Лунцзян и СССР никогда не прекращалась. Даже в те времена, когда китайско-советские дипломатические отношения были напряженными, контрабандная торговля всегда велась в крупных объёмах.
 
 Зимой, когда реки замерзают, можно просто доехать на грузовике до Советского Союза. Когда отношения между двумя странами несколько лучше, существует пограничный контроль. Но эти проверки – не более, чем формальность.
 
 Стоит только взглянуть на эти автомобили, Жигули и Волги. В Хэйлунцзяне количество этих машин самое высокое в стране. В провинции Хэйлунцзян их больше, чем всех импортируемых в Китай автомобилей.
 
 На следующее утро Фэн Юй поехал в офис Управления внешней торговлей. Он расположен в здании, в котором так же находится множество других ведомств. В других отделах люди собираются в огромные очереди, но только отдел внешней торговли пуст. Похоже, у начальника Ли дела идут не очень хорошо.
 
 Мужчина вышел после того, как Фэн Юй постучал в дверь. Он объяснил, в чём заключается цель его визита, и его пригласили.
 
 Шеф Ли читал газету и игнорировал присутствие Фэн Юя. Это стандартная схема для людей высоких должностей – так они показывают своё превосходство. Однако это может сработать с другими, но не с Фэн Юем.
 
 Начальник Ли тихо поднял голову и посмотрел на Фэн Юя. Он удобно расположился на диване, положив ногу на ногу. 
 
 Этот ребенок совсем не волнуется, - подумал он про себя. 
 
 - Сяо Фэн, когда ты пришел? – кашлянув, спросил шеф Ли.
 
 - Я только что приехал. Извините за беспокойство, - вежливо ответил Фэн Юй, подумав про себя: Не верю, что твоя секретарша не отчиталась перед тобой, когда я приехал. 
 
 - Кстати, вчера вы сказали, что у вас есть компания, которая хочет подать заявку на разрешение на импорт? - спросил мужчина.
 
 - Да, - ответил Фэн Юй.
 
 - Мы обсудили это вчера во время встречи. Мы можем одобрить вашу заявку, но будут некоторые ограничения, - сказал начальник Ли.
 
 - Если правительство не позволит мне импортировать определенные товары, я никогда не буду ввозить их, - ответил Фэн Юй, подумав про себя: Какая ерунда. Я могу заработать огромные деньги, просто имея дело с обычными товарами, какой смысл мне идти и возиться с этой контрабандой?
 
 Фэн Юй выразился предельно чётко. Он будет импортировать только то, что разрешено ему правительством.
 
 - Сколько вы импортируете и экспортируете за год? Я говорю о стоимости товара, - спросил начальник Ли.
 
 Фэн Юй сделал паузу, на секунду задумавшись.
 
 - В этом году должно быть 5 миллионов.
 
 Полгода - это уже 5 миллионов, потом за один год должно быть больше 10 миллионов? Даже если уменьшить количество, всё равно должно быть от 7 до 8 миллионов. Бизнес этого молодого человека действительно крупный.
 
 - В рублях, - добавил Фэн Юй.
 
 Начальник глубоко втянул воздух. Рубль? Если перевести в юани - должно выходить от 30 до 40 миллионов? Это не какие-нибудь мелкие сделки. Даже некоторые государственные предпрития не имеют столько прибыли за год. 
 
 Задача Ведомства внешней торговли - получить только 100 миллионов рублей, и этот мальчик может достичь одной десятой этой цели?
 
 Несмотря на сильное удивление, шеф Ли внешне оставался спокойным и беспечно ответил:
 
 - Ладно.
 
 Фэн Юй проверил. 10 миллионов рублей за год импорта и экспорта - это не самый высокий показатель в Лунцзяне. Но для частного предпринимательства - это, безусловно, самый высокий показатель. Теперь, когда начальник Ли знает о способностях Фэн Юя, настала его очередь получить от него некоторые льготы.
 
 - Шеф Ли, чего не хватает провинции? Пока Советский Союз позволяет экспортировать, я могу получить всё, что необходимо. Возможно, у нашей провинции будут самые высокие показатели торговли с Советским Союзом в течение двух лет. Если будет больше торговых компаний - будет больше налогов. Конечно, всё это под вашим руководством, - сказал Фэн Юй.
 
 "Ахх, это заслуга секретаря Чжао и губернатора Вана, – начальник Ли был вне себя от радости, но притворялся спокойным.
 
 Если Ведомство внешней торговли позволит этим компаниям зарабатывать на иностранных биржах и увеличивать налоги - это будет большим политическим достижением для него. Может, его даже повысят прежде, чем он уйдёт в отставку. Но, первым делом, эта компания должна быть так же хороша, как и сказал Фэн Юй.
 
 Шеф Ли попросил своих людей проверить компанию Фэн Юя. Зарегистрированный капитал составлял всего 200 000 юаней, и всё же Фэн Юй утверждает, что может получить 10 миллионов рублей в результате сделок? Этот парень, должно быть, использует какие-то лазейки!
 
 В это время законы ещё не совершенны. Есть много лазеек, которые нужно использовать. Например, продажа облигаций, которой занимается Ли Шицян, тоже может считаться лазейкой. Если сравнить с прошлой жизнью Фэн Юя, то появится интернет, и цены будут везде одинаковыми.
 
 Но теперь эта лазейка, чрезвычайно прибыльная и, к тому же, законная, может быть использована. Только небольшая горстка людей знает об этом.
 
 Шефу Ли всё равно, какие лазейки пытается использовать Фэн Юй - он просто хочет достичь своей собственной цели в 100 миллионов. Будет лучше, если Фэн Юй будет пойман за чем-то незаконным, и его активы будут конфискованы. Тогда торговая компания Тай Хуа станет частью Ведомства внешней торговли.
 
 Важно то, что это первая частная компания. Ему будет, что ответить своему начальству, и тогда они смогут, наконец, заметить его отдел.
 
 - Вот, отнесите эту записку заместителю начальника Чжану. Он расскажет вам обо всех формальностях и объяснит, что нужно будет сделать, - сказал шеф Ли.
 
 Фэн Юй посмотрел на записку. Ничего особенного там написано не было. Но Фэн Юй слышал, что у правительственных чиновников есть свои секретные коды в этих записках. Например, подпись и знаки препинания. Однако в этой Фэн Юй не заметил ничего особенного.
 
 - Спасибо, Шеф Ли. Как только документы о разрешении будут готовы, давайте снова пообедаем вместе. Мне хотелось бы получить некоторые указания от вас, - сказал Фэн Юй.
 
 Шеф Ли был очень доволен тем, как Фэн Юй относится к нему. Но угостить его едой? Забудь. Теперь сверху очень усиленно следят за коррупцией. Если Фэн Юя поймают на злоупотреблении этими лазейками, он тоже может попасть в неприятности.
 
 Держа записку начальника Ли в руках, Фэн Юй пошел в офис заместителя Чжана.
 
 Войдя в офис, Фэн Юй почувствовал, что этот заместитель Чжан выглядел немного знакомым. Он увидел документы, лежащие вокруг, и эти все они были подписаны именем Чжан Жуйцян. Фэн Юй вспомнил.
 
 Разве этот заместитель Чжан не будущий мэр Бина? Он был назначен на этот пост во время приватизации государственных предприятий в 1997 году. В то время жители Бина ругали Чжан Жуйцяна, но позже многие говорили, что он поступил правильно. Если бы не решимость Чжан Жуйцяна приватизировать предприятия, многие люди были бы уволены или получали бы свои жалкие зарплаты. Жизнь населения стала значительно лучше после приватизации.
 
 В дальнейшем он будет одним из начальников в министерствах и комиссиях. Если Фэн Юй сможет заполучить его расположение, он получит много преимуществ в дальнейшем. Фэн Юй никак не ожидал увидеть Чжан Жуйцяна в отделе внешней торговли. 
 
 Как мне наладить с ним хорошие отношения? Кажется, что это будет непросто, - подумал он.
 
 Фэн Юй не ждёт, что этот человек поможет ему в будущем. Ему нужно только то, чтобы Чжан Жуйцян был справедливым и не позволял другим создавать ему проблемы. В течение следующих нескольких лет бизнес Фэн Юя будет расширяться, и будет много людей, которые будут создавать ему проблемы и чинить препятствия.
 
 - Начальник Чжан, я пришел, чтобы сделать документы для моей компании о разрешении на импорт, - Фэн Юй пропустил слово заместитель, что сделало звучание название должности Чжан Жуйцяна приятнеею
 
 Заместитель Чжан поднял на него взгляд и произнёс: 
 
 - Вы принесли все ваши документы? Позвольте взглянуть.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/291733
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      Глава 34. Вентилятор 
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на подготовленные документы Фэн Юя. Всё необходимое было на месте. Документы готовы, но, похоже, перед ним сидел вовсе не генеральный директор компании.
 
 - Кто такой Фэн Синтай? - спросил Чжан Жуйцян.
 
 - Мой отец. Он решил заниматься продажами. Начальник Чжан, какие ещё документы вам нужны? - спросил Фэн Юй.
 
 - Всё здесь. Заполните это и возвращайтесь через неделю, - сказал Чжан Жуйцян.
 
 Фэн Юй был немного разочарован. Почему Чжан Жуйцян чуточку не усложнил ему жизнь, чтобы у него появился шанс создать с ним хорошие отношения? Но в то же время, Фэн Юй знал, что Чжан Жуйцян имел хорошую репутацию. Если нет, то как он смог бы так быстро продвинуться в будущем?
 
 Фэн Юй был в очень хорошем настроении, когда покинул офис ведомства. После того, как документы будут подписаны, его компания сможет заработать очень много денег!
 
 Вернувшись в компанию, Фэн Юй сразу отправил всех парней исследовать рынок. Не знаете, что такое исследование рынка? Не проблема. Вы просто ходите по всем крупным рынкам, магазинам и спрашиваете, какие вещи хорошо продаются в Советском Союзе, и что они хотят из Советского Союза.
 
 Хотя эти молодые люди не имеют опыта, они готовы перебарывать трудности, и ещё они очень умны. Но, отправив их всех, Фэн Юй пожалел.
 
 Он остался один на огромном складе. Не с кем поговорить, нет ни компьютеров, ни телевидения. Склад душный, ветра тоже нет. Не имея ничего под рукой, Фэн Юй мог только начать писать правила и положения компании.
 
 Затем он внезапно вдохновился и именно этим и занялся. Сперва он просто хотел написать 108 правил, но обнаружил, что этого недостаточно. Хм, 1008 правил – это будет слишком много для его сотрудников?
 
 Когда Фэн Юй написал 368-е правило, парни вернулись. Пот со всех течёт градом. Было только начало лета, поэтому на улице стояла такая жара.
 
 - Купите завтра электрические вентиляторы. Жара просто невыносимая, - сказал Фэн Юй.
 
 - Управляющий Фэн, электрические вентиляторы очень дорогие, и для них нужно использовать электричество. Мы ведь можем воспользоваться обычными вентиляторами, - сказал один из парней.
 
 Ручной вентилятор.
 
 Им неловко. В прошлом месяце они ничего не сделали, а Фэн Юй до сих пор платит им по 100 юаней. Где ещё они смогут найти такого хорошего босса? Поэтому они хотят уменьшить его расходы. 
 
 Фэн Юй спросил: 
 
 - Сколько стоит электрический вентилятор?
 
 - Самый дешевый электрический вентилятор в торговом центре стоит больше 100 юаней. Те, что получше, 400-500 юаней, - ответил парень.
 
 Какого чёрта? Электрический вентилятор сейчас стоит так дорого? Сейчас должно быть, по крайней мере, 8 000-10 000 фабрик, производящих вентиляторы в Китае. Так почему они такие дорогие?
 
 - Так и есть. Я купил один такой несколько дней назад. Примерно такой величины, и он может ещё вращаться. Сделан из металла, и ветер дует сильный, - сказал другой парень.
 
 Подождите минутку. Полностью металлический? Так, один электрический вентилятор, изготовленный из стали, должен весить не менее 5 кг? Сейчас сталь стоит недешево. Тогда неудивительно, что электрические вентиляторы стоят так дорого. Это всё затраты на материал.
 
 Неужели так глупы эти производители? Почему сталь? Ведь сейчас есть пластик. Лёгкий и прочный. Это существенно бы снизило цену.
 
 - Биг Ли, у нас в Бине есть фабрики по производству электрических вентиляторов? - спросил Фэн Юй одного из парней.
 
 Все разом обернулись и посмотрели на него, заставив ощутить лёгкий испуг.
 
 - Мы с завода, который производит электрические вентиляторы, и наши вентиляторы очень прочные. Я прикупил один себе лет шесть назад, и проблем до сих пор нет, - сказал парень.
 
 Фэн Юй забыл, что эти ребята - дети рабочих моторного завода. Электрический вентилятор способен служить шесть лет? Тогда неудивительно, что у фабрики нет денег.
 
 - Кто знает руководителя завода? - спросил Фэн Юй.
 
 Все посмотрели на У Чжигана. Это он – сын начальника фабрики?
 
 - Мой дядя возглавляет вторую мастерскую. Можно сказать, что он начальник. Но сейчас второй цех работает один день через два. Даже если они произведут больше продукции - у них нет возможности её продавать, - сказал У Чжиган.
 
 - Навести своего дядю и скажи ему, что у меня есть для него большой заказ! - Сказал фэн Юй.
 
 ......
 
 - Сяо Ган, это твой друг? - тётя У Чжигана вздохнула. Этот парень решил прийти во время ужина. Не страшно, если он придёт поужинать один, но он привёл с собой друга? Сейчас у фабрики нет денег. Дядя У Чжигана получает только 50% от своей месячной зарплаты в течение последних нескольких месяцев.
 
 - Добрый день, тётушка. Мы ищем директора Чжао, - сказал Фэн Юй, очаровательно улыбнувшиь.
 
 - Сяо Ган только пришел и, должно быть, не ел. Еда скоро будет готова. Давай поужинаем вместе, - сказал директор Чжао. Он сидел на диване и смотрел телевизор, когда увидел, что его племянник пришёл вместе с другом. Он подумал, что У Чжиган с кем-то подрался и пришёл, чтобы спрятаться.
 
 Но что-то не так. Почему у этого парня с собой сигареты и алкоголь? Он украл их с фабрики?
 
 - Здравствуйте, Директор Чжао. Меня зовут Фэн Юй, я заместитель управляющего торговой компанией Тай Хуа. Мне бы хотелось кое-что обсудить с вами, - сказал Фэн Юй.
 
 Директор Чжао внимательно посмотрел на него. Что только что сказал этот парень? Он заместитель управляющего торговой компанией? Сколько ему лет?
 
 - Присаживайся, что ты хочешь купить? Но позволь мне быть честным и сразу сказать, что мы не продадим вам фабричные товары по дешёвке! – сказал директор Чжао.
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: 
 
 - Я хочу купить партию электрических вентиляторов.
 
 - Вентиляторы? Сколько тебе нужно?
 
 Несмотря на то, что на заводе нет запасов, мастерская может без труда производить сотни единиц товара в день. Если заказ большой, это может помешать другим мастерским. Если нет – рабочие могут работать сверхурочно.
 
 - Первая партия: я хочу 10 000, - сказал Фэн Юй.
 
 - Сколько? 10 000 вентиляторов? Нет проблем, я могу организовать всё в течение 10 дней! - директор Чжао был вне себя от радости. Если он сможет продать 10 000 вентиляторов, этого будет вполне достаточно, чтобы выплатить рабочим зарплаты в этом месяце.
 
 - Директор Чжао, не спешите. То, что мне нужно, - вовсе не те металлические вентиляторы, которые сейчас производит ваша фабрика. Мне нужно кое-что покомпактнее и полегче, - сказал Фэн Юй.
 
 Сейчас производимые электрические вентиляторы - это те стоящие вентиляторы. Каждый из них имеет высоту более одного метра и очень много весит. Фэн Юю именно маленткие настольные вентиляторы. Кроме того, Фэн Юй хотел, чтобы пластик был использован в качестве основного материала. За исключением необходимых, все металлические части должны быть заменены на пластиковые, особенно лопасти.
 
 - Компактнее и легче? Что ты имеешь в виду? – спросил директор Чжао.
 
 - За исключением тех деталей, где необходима сталь, всё остальное должно будет быть пластиковым. Например, лопасти вентилятора. Высота должна быть около тридцати-сорока сантиметров, и сам мотор тоже должен быть меньше, - сказал Фэн Юй, активно жестикулируя руками.
 
 - Кто купит такой вентилятор? Во-первых, поток воздуха будет очень слабый, а во-вторых, он будет недолговечным, - сказал директор Чжао.
 
 Фэн Юй, улыбнувшись, ответил: 
 
 - Директор Чжао, не беспокойтесь об этом. Сначала я закажу 10 000 единиц. Просто скажите мне, возможно ли сделать такие вентиляторы и сколько это будет стоить.
 
 Директор Чжао некоторое время колебался. Фабрика может произвести вентиляторы, которые нужны Фэн Юю, но получится ли продать их? Разве это будут товары не самого плохого качества? Репутация их фабрики будет подорвана?
 
 - Сначала мне нужно обговорить всё с моим начальником, - сказал директор Чжао.
 
 - Директор Чжао, такими темпами очень скоро ваш цех не сможет платить зарплату вашим работникам. Я слышал, что то, что вы производите, не слишком пользуется популярностью на рынке. Посмотрите на свой ужин. Даже мяса нет. Вам не стоит беспокоиться о том, что я не смогу вам заплатить. Вы можете спросить у Сяо, сколько он получает за месяц. Он начал работать на моего шурина три месяца назад, - сказал Фэн Юй.
 
 - Дядя, я зарабатываю 100 юаней в месяц, а в конце месяца получаю бонусы. Ещё компания предоставляет жилье и питание, - сказал У Чжиган.
 
 Директор Чжао был поражён. 
 
 - Ты зарабатываешь 100 юаней в месяц?"
 
 Средняя заработная плата работников фабрики даже не 100 юаней!
 
 Что это за торговая компания? Фэн Юй кажется довольно богатымчеловеком. Об этом необходимо немедленно сообщить руководителям - рабочие всё еще ждут своей зарплаты.
 
 - Прямо сейчас пойду к директору Ли домой! Вы ешьте первыми, не ждите меня, - сказал директор Чжао.
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      Глава 35. Никто не хочет использовать свою торговую марку.
 
 - Старина Ли, давай поужинаем, - сказала жена директора.
 
 - Вы ешьте, у меня нет аппетита, - ответил тот.
 
 - Но тебе всё равно нужно поесть. Я знаю, что на заводе дела идут не очень хорошо, но ведь здоровье важнее, - сказала женщина.
 
 - Не очень хорошо? Всё очень плохо. Я заместитель директора завода по производству и продажам. Сейчас большинство цехов на заводе работают один день через два. Последние несколько месяцев работникам выплачивается только половина заработной платы. Если так будет продолжаться, для многих семей наступит смертельный голод, - сказал ей директор Ли.
 
 Раздался стук в дверь.
 
 - О, это старина Чжао. Ты уже поел? Присаживайся, выпей с директором Ли, он не очень хорошо спал, - сказала жена директора, открыв дверь.
 
 “Не спеши, золовка, выпивка подождёт. У меня есть срочное дело к директору Ли, - сказал директор Чжао. 
 
 - Старина Чжао, что это срочно? Что-то случилось на фабрике? - директор поднялся с дивана. Завод закрывается на ночь. Возможно, фабрику обокрали? Там всё ещё находится военная продукция.
 
 - У меня хорошие новости. Директор Ли, сегодня мой племянник привел босса крупной компании…
 
 Выслушав его, директор Ли погрузился глубоко в свои мысли. Очень хорошо получить такой большой заказ со столь невысокими требованиями. Они могут производить именно такие вентиляторы, какие требует заказчик.
 
 Но беспокойство директора Чжао не было беспочвенным. Делать всё в основном из пластика? Разве это получится не худшее качество? При банальном падении вентилятор может сломаться. Он совсем не прочный. Это подорвёт репутацию их фабрики!
 
 Но сейчас они сталкиваются со многими проблемами. У рабочих нет работы, а у фабрики денег. Завод не в состоянии выплачивать зарплату, и даже не могут покрыть медицинские расходы.
 
 Каждый день работники просят зарплату. На этой неделе к подходили с этим вопросом трижды. Директор Ли приходится каждый месяц отдавать им собственные сбережения.
 
 И вот сейчас ему поступает такой заказ, но он не уверен, стоит ли его брать.
 
 - Директор Ли, я думаю, у нас есть возможность взяться за эту работу, и мы должны это сделать. Если у нас не будет заказов в этом месяце, мы не сможем выплатить нашим работникам даже половину их зарплаты, - сказал директор Чжао. 
 
 - А что насчёт репутации нашей фабрики? У нас очень хорошая репутация, что подтверждают многие полученные в прошлом награды. Мы не можем допустить, чтобы люди начали говорить о том, что сейчас мы выпускаем некачественную продукцию.
 
 - Мы можем поговорить с боссом о том, чтобы использовать их торговую марку, и будем производить только фены. Есть много заводов, которые делают так на юге. Почему мы не можем сделать так же? 
 
 - Имеешь в виду стороннего производителя? – вздохнул директор Ли. 
 
 Их фабрика принадлежит государству. И теперь они падают до уровня производства, которое будет делать товары для частной компании.
 
 - Директор Ли, другого пути нет. Мы не можем вечно ждать заказы от правительства. В прошлом году заказ на изготовление вентиляторов сверху был. Но что же это дало в итоге? Нам приходится продавать их себе в убыток. Парень, с которым я разговаривал, кажется, вполне приемлемым вариантом. Он ничего не спросил о цене и сказал, что ему нужно 10 000 единиц товара. Даже если продавать по 5 юаней за штуку, это всё равно – ни много, ни мало - 50 000 юаней! – сказал директор Чжао.
 
 - Ладно. Этот босс всё ещё у тебя дома? Я пойду с тобой, чтобы встретиться с ним и получить этот заказ. У нас всё ещё есть расходы на техническое обслуживание машин, даже если мы не используем их. Может быть, с этим ещё можно что-то сделать, - сказал он.
 
 - Старина Ли, куда ты собрался? Ты же ещё не поужинал! – крикнула ему вслед жена.
 
 - Я не буду есть. Я пойду домой к старине Чжао - нужно обсудить кое-какую работу, - ответил директор Ли.
 
 ......
 
 Фэн Юй рассматривал на еду на столе. Он не мог поверить, что это дом директора завода. Всего лишь три блюда на ужин - два овощных и один омлет.
 
 Если руководство фабрики живёт так, то что насчёт простых рабочих?
 
 - Тётя, вы с дядей сейчас так живёте? У вас вообще нет никакого мяса, - спросил У Чжиган. От вида этой еды у него пропал аппетит. В компании Тай Хуа, всегда мясоБ будь то завтрак, обед или ужин, и он привык к этому.
 
 - Хорошо, что есть хоть какая-то еда. Твой дядя, как один из руководителей фабрики, отдал все свои деньги рабочим. Даже не говори о мясе. В лучшем случае мы можем позволить себе покупать яйца один или два раза в месяц, - ответила ему тётя.
 
 Ву Чжиган не знал, что дела на фабрике сейчас так плохи. В любом случае, он отправляет 60-70 юаней домой каждый месяц, поэтому у его семьи дела должны быть получше.
 
 Фэн Юй и Ву Чжиган, оба съели только по миске риса и положили свои палочки для еды. Они не прикасались к яйцам. В любом случае, они всегда смогут захватить что-нибудь поесть позже на обратном пути. 
 
 Раздался звук открывающейся двери, и директор Чжао вошёл в дом с незнакомцем.
 
 - Директор Ли пришёл? Вы уже поели?- жена директора Чжао поспешно встала, чтобы поприветствовать директора Ли.
 
 - Фэн, это наш директор нашей фабрики Ли. Он принимает все основные решения на заводе. Он пришёл, чтобы всё обсудить. Сколько вы будете готовы заплатить за штуку? – сказал директор Чжао.
 
 Директор завода скоро уходит в отставку и не заботится о производстве. Каждый день он усиленно притворяется больным, чтобы оставаться в больнице. Директор Ли, первый заместитель главного директора, фактически – ответственное за весь завод лицо.
 
 Фэн Юй пожал руку директору Ли. 
 
 - Здравствуйте, директор ли. Давайте сядем и всё обсудим. 
 
 Жена директора Чжао сделала несколько чашек чая, а Ву Чжиган стоял позади Фэн Юя словно телохранитель.
 
 Когда директор Ли увидел Фэн Юя, он был шокирован. Директор Чжао сказал ему, что этот Фэн Юй молод, но он никак не ожидал, что Фэн Юй будет настолько молод. Если бы директор Ли знал, что ему даже не исполнилось шестнадцати, он бы упал в обморок.
 
 - Директор Ли, полагаю, директор Чжао рассказал вам о моих требованиях. За исключением мотора, все другие части, если возможно, должны быть пластиковыми. Мотор не должен быть большим. Лопасти вентилятора должны быть полностью пластмассовыми, он не должен быть слишком уж мощным. К тому же, не нужно никаких защитных чехлов для лопастей, - сказал Фэн Юй.
 
 - Что? Вы хотите снять даже защитную крышку? Люди пострадают, если лопасти слетят! – сердито сказал директор Ли. Этот парень действительно просто беспринципный торговец. 
 
 - Каким образом это может кому-то навредить? Директор Ли, вы когда-нибудь видели потолочный вентилятор? Почему у этого вентилятора нет защитной крышки над лопастями? Кроме того, у пластиковой лопасти скорость более низкая. Даже когда вентилятор работает, если вы засунете туда палец, то будете чувствовать только небольшие постукивания. Это - моё требование! - ответил Фэн Юй. 
 
 - Засунуть палец? Тогда скорость будет слишком низкой. Как тогда будет создаваться поток воздуха? - спросил директор Ли. 
 
 - Пока ещё поток воздуха сильнее, чем у ручных вентиляторов. Меньше мощности – меньше затрат на электроэнергию. Разве это не лучше? У этого вентилятора будет только одна скорость, и он не будет трястись, - сказал Фэн Юй.
 
 - К тому же, основание может быть меньше, если будет большой зажим. Вентилятор должен быть способен стоять на полу или закрепляться на столе или верхней части шкафа – тогда это перевёрнутый потолочный вентилятор, - продолжил Фэн Юй. 
 
 Такие маленькие вентиляторы были очень популярны в его прошлой жизни. 
 
 Директор Ли и директор Чжао были ошеломлены новым дизайном, предложенным Фэн Юем. Они не знали, что электрический вентилятор может быть таким многофункциональным. Но, судя по всему, это была очень многообещающая перспектива.
 
 - Если мы можем изготовить вентиляторы, которые вы хотите, сколько вы заплатите за одну штуку? - спросил директор Ли.
 
 - Я рассчитал. Получится около 10 юаней за один вентилятор. Я даю 20 юаней. Те, у которых будет не одна скорость, и если они будут с защитными чехлами, тогда и стоимость будет немного выше. За них я заплачу вам 30 юаней. Если ваша фабрика сможет изготовить то, что мне нужно, тогда сейчас я закажу по 10000 вентиляторов каждого типа, - сказал Фэн Юй.
 
 Директор Ли и директор Чжао переглянулись и быстро всё обсудили. Это вполне можно сделать. Каждый тип вентиляторов, сделанных из пластмассы, будет стоить примерно 8 юаней за штуку. В таком случае прибыль за 20 000 единиц товара составит 160 000 юаней!
 
 - Хорошо. Но у нас есть просьба. Такие вентиляторы не могут продаваться под товарным знаком нашего предприятия. Вам придётся зарегистрировать свою собственную торговую марку! – заявил директор Ли.
 
 Фэн Юй был изумлён. Он не собирался брать с них деньги за придуманную им конструкцию вентилятора. Он всего лишь хотел помочь местной государственной фабрике. А они теперь не хотят использовать собственную торговую марку? Они сомневаются насчёт этих вентиляторов? Фэн Юй был невероятно счастлив возможности использовать свою собственную торговую марку.
 
 - Прекрасно. Тогда я зарегистрирую товарный знак и назову его... Ветер и дождь! - сказал Фэн Юй.
 
 P.S. Словосочетание Ветер и дождь в китайском созвучно с именем Фэн Юя.
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      Глава 36. Вентиляторы Ветер и дождь
 
 Для того чтобы ускорить процесс, Фэн Юй попросил директора Чжао дать рабочим задание изготовить несколько прототипов.
 
 Нет времени на создание деталей? Нет готовых материалов?
 
 Это не имеет значения. Это всего лишь проверка силы потока воздуха. Внешние слои, которые должны быть пластмассовыми, теперь могут изготавливаться из картона, и лезвия можно просто вырезать из какой-нибудь пластиковой доски.
 
 Нет, поток ветра слишком сильный, нужно ослабить!
 
 Лезвия слишком большие. Нужно сделать поменьше.
 
 Эта лопасть слишком толстая. Уменьшить толщину вдвое.
 
 Шнур питания слишком длинный. Двух метров достаточно.
 
 ......
 
 Фэн Юй продолжал вносить свой вклад. После трех часов, два пожилых рабочих, наконец, сделали пару прототипов, которыми Фэн Юй был доволен.
 
 - Управляющий Фэн, как вы собираетесь перевезти этот вентилятор? Из-за того, что мы не стали делать защитные чехлы, он может легко сломаться, - спросил директор Чжао.
 
 - Для начала не нужно фиксировать лезвия. Пускай клиенту покупают и сами их собирают. Эту основу тоже. Мы положим винты и руководство по эксплуатации. Даже дети будут знать, как собрать вентилятор, - сказал Фэн Юй.
 
 Собрать его самостоятельно?
 
 Директор Чжао и директор Ли переглянулись. Собирать электроприборы самостоятельно? Ну, это довольно просто. Даже без инструкции можно разобраться.
 
 - Вот, это мой логотип Ветра и дождя. Он должен быть на видном месте.
 
 Фэн Юй написал Ветер и дождь цзягувэнем (пр.ред.: иероглифические надписи на гадательных костях), а внизу изобразил перевернутую гору с тремя дождевыми каплями. Он подготовил этот логотип ещё в своей прошлой жизни!
 
 - Это не проблема. Я свяжусь со стариной Вангом с фабрики по производству пластика и попрошу их сделать для нас запасные части. Но, Фэн, нам нужно сперва взять депозит, - сказал директор Ли.
 
 - Ладно. Я приду с контрактом и внесу залог завтра утром. 100 000 юаней для депозита будет достаточно? После того, как товар будет загружен, я внесу 80% суммы. Остальное будет выплачено в конце месяца. Ах да, прнкратите использовать только белый цвет. Мне нужно больше разнообразия цветов для моих вентиляторов. Синий, красный, розовый, зелёный и все яркие цвета. Лопасти вентилятора тоже могут быть разноцветными, - сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй знал, что фабрика сейчас в трудном положении. Этот депозит 100 000 юаней добавит им уверенности. Как только вентиляторы будут произведены и попадут на рынок, Фэн Юй уверен, он сможет продать все эти вентиляторы в пределах своей провинции.
 
 Директор Ли пообещал Фэн Юю, что 20 000 вентиляторов будут готовы через пять дней. Все цеха на заводе будут работать, чтобы выполнить его заказ. Работа будет идти в три смены, круглосуточно. 
 
 На следующий день Фэн Юй подписал контракт и внёс депозит. Затем он пошёл в Торгово-Промышленное Бюро, чтобы зарегистрировать свой товарный знак. 
 
 Сейчас самое главное - выйти на рынок. Никто не знает о вентиляторах Ветер и дождь. Если Фэн Юй просто отправит вентиляторы на рынок, мало кто их заметит. Никто даже не будет знать, что сейчас есть вентиляторы, продающиеся за десять юаней. Главное, что нужно сделать сейчас - это реклама!
 
 Ежедневная газета Лунцзян. Сегодня в офисе директора начальник какого-то крупного предприятия. Говорят, что этот человек собирается разместить в газете большое объявление. 
 
 В это время газеты ещё не похожи на газеты более поздних поколений, где более половины информации занимают рекламные объявления. Сейчас в газетах меньше страниц и больше текста, и есть только несколько объявлений.
 
 Фэн Юй не хочел размещать маленькие объявления. Ему нужно было занимать, по крайней мере, половину страницы объявлением в течение всей недели.
 
 - Господин Фэн, на этой странице должны быть все новости, на ней пока нет объявлений. Мы раньше никогда не делали ничего такого, - президент немного смутился. Этот Фэн намеревался купить аж всю страницу на целую неделю.
 
 - Президент Чжан, в Лунцзяне есть не одна газета. Помимо ежедневной и вечерней газет, есть ещё газеты о стиле жизни. Посмотри на эту газету о стиле жизни. Разметка первой страницы очень расплывчатая. Половину занимают небольшие статьи, а другая половина занята японской рекламой электроприборов! - сказал Фэн Юй. 
 
 Президент Чжан посмотрел, действительно, так и было. Реклама теперь разрешена как на телевидении, так и в газетах. Но он все ещё продолжал колебаться, потому что Фэн Юю нужна была полная страница.
 
 - Семь дней – семь тысяч юаней! - объявил Фэн Юй.
 
 1000 юаней в день? Это немаленькая сумма. За все размещённые объявления обычно выходит меньше 200 юаней в день.
 
 Увидев, что президент Чжан всё еще не уверен, Фэн Юй продолжил: 
 
 - Я могу добавить ещё 1000 юаней. Это только на одну неделю. Почему бы вам не согласиться и не попробовать разместить моё объявление всего на одну неделю? Если всё получится - доходы газеты значительно возрастут, и все сотрудники будут вам благодарны, - сказал фэн Юй.
 
 - 14,000 и я соглашусь! - сказал Президент Чжан.
 
 - 2000 в день? Это слишком дорого. Газеты об образе жизни только просили всего 500 юаней за половину страницы. Я уже высказал вам своё предложение, - ответил Фэн Юй.
 
 - У нас больше читателей, чем у них, - заспорил Президент Чжан.
 
 - Но мы продаем товары, и читатели Образ жизни больше подходят для нас. Так что насчёт моего предложения? 9.000 юаней за одну неделю, - сказал Фэн Юй.
 
 - 10 000 юаней. Как минимум 10 000! Это объявление на всю страницу. Это вам не полстраницы! - сказал Президент Чжан.
 
 - По рукам.
 
 Фэн Юй начал писать текст своего объявления и создавать дизайн. Он хотел, чтобы реклама началась на следующий день.
 
 Увидев рекламу Фэн Юй, Президент Чжан решил, что у него не всё в порядке с головой. Столько потратить ради такой рекламы?
 
 Даже если объявление не представляет саму компанию, оно должно ещё представить производителя или технологию производства, цену, качество или что-то еще. Но он просто написал эти несколько предложений?
 
 С такой большой страницей, и он использует только писать несколько десятков слов? Это пустая трата времени. Одного небольшого объявления достаточно!
 
 1 июля - важная дата в Китае. В этот день многие читают газету на работе, как и в любой другой день. (Прим. пер.: 1 июля - День основания Коммунистической партии Китая)
 
 Эй! Что не так с этой страницей?
 
 На всей странице размещены лишь три привлекательных слогана.
 
 Искренне следуйте за своей партией, Четыре Модернизации и новые дни.
 
 Празднуйте день основания партии, новую страницу в истории Китая!
 
 Сердце каждого следует за партией, и Ветер и дождь увидят Радугу!
 
 (Прим. пер.: на китайском языке это - стихотворение. Что-то вроде пропаганды, восхваляющей модернизацию и реформы Китая)
 
 Сегодня день основания партии. Это вполне нормально для газеты - использовать страницу, чтобы написать какие-нибудь поздравительные заявления. Но эта страница слишком странная. Эта верстка слишком запутанная. Три лозунга не читаются ни горизонтально, ни вертикально. Но вместо этого они читаются с трёх разных направлений. Почему эти надписи похожи на электрический вентилятор? Не говоря уже о том, что если соединить контуры, действительно получается электрический вентилятор!
 
 В самом низу страницы написано ещё несколько слов: Вентиляторы Ветер и дождь - отличный спутник для каждого летом!
 
 Объявление было размещено, но толку оказалось мало. Никто не обращал особого внимания на эти вентиляторы Ветер и дождь, и никто не хотел покупать их.
 
 Дешевый вентилятор будет стоить больше 100 юаней. Более дорогие обойдутся в несколько сотен юаней. Те, кто готов раскошелиться, уже давно бы купили вентилятор, а те, кто тратиться не собирается, всё равно не станут ничего покупать.
 
 Но Фэн Юю было всё равно. Это не одно, а серия объявлений. Эффективность рекламы можно будет увидеть только в конце недели. Семи дней достаточно, чтобы люди запомнили вентиляторы марки Дождь и ветер.
 
 Теперь перед ним стояла более важная задача. У компании Тай Хуа есть меньше 300 000 юаней. Как только вентиляторы будут выпущены, ему понадобится 400 000 юаней.
 
 Но Фэн Юй уже придумал хорошее решение.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/291736

    
  





  Экстраординарный гений Глава 37


  

    
      Глава 37. Партия
 
 - Управляющий Су, давно не виделись, - сказал Фэн Юй.
 
 - О, это господин Фэн. Что привело вас сюда? – обрадовался управляющий Су, увидев Фэн Юя. Каждый раз, когда этот ребёнок приводит с собой того крупного босса из России в его магазин, он может за раз очистить половину склада!
 
 - Я пришёл, чтобы передать вам деньги, - сказал Фэн Юй.
 
 Услышав его слова, мужчина широко ухмыльнулся. 
 
 - Что вы хотите купить на этот раз? В каком количестве? Будьте уверены, вам достанется самая низкая цена, - сказал он.
 
 - На этот раз я ничего не собираюсь покупать. Но я бы хотел, чтобы вы помогли мне продать кое-что, - сказал Фэн Юй.
 
 Улыбка с лица управляющего слетела в мгновение ока. Продать? У него всё ещё полно товаров, которые он никак не может продать. Поскольку частным лицам теперь разрешено открывать свои собственные магазины, поэтому появилось многие разных магазинчиков, и это серьёзно повлияло на деятельность кооперативов.
 
 Более того, что такого интересного может быть у Фэн Юя, чего нет у кооперативов? Все поставщики уже давно с ним работают. Во время фестивалей и праздников они даже делали ему подарки. Разве он может перестать работать с ними?
 
 - Что вы собираетесь продавать? Сяо Фэн, у нас в кооперативе есть всё, и для других вещей места нет, - сказал управляющий Су. Он обратился к Фэн Юю как к Сяо Фэну вместо гоподина Фэна. Это говорит о том, что его отношение к Фэн Юй изменилось.
 
 - Электрический вентилятор! - ответил Фэн Юй.
 
 - Электрический вентилятор? Тебе лучше сходить куда-нибудь ещё. Сейчас в торговом центре тоже продают электрические вентиляторы. В кооперативе их покупать почти никто не приходит, - управляющий Су категорически отверг предложение Фэн Юя.
 
 - Управляющий Су, подождите немного. Дайте мне для начала закончить. Мои продажи отличаются от других. Я оставлю свои вентиляторы у вас, и цена будет фиксированной. За каждый проданный вентилятор, я буду отдавать вам по 3-5 юаней, и заберу назад всё, что не продастся, - сказал Фэн Юй.
 
 Менеджер Су подумал про себя: Что? Неужто не нужно платить за товар? И оставить у себя эти вентиляторы на продажу? Получать 3-5 юаней с каждого проданного вентилятора? И он ещё заберёт обратно весь непроданный товар? Это неплохая идея, и да и не затратная. В любом случае, сейчас лето. Может быть, я дам ему добро на небольшую партию.
 
 - 3-5 юаней? Думаете, так легко поместить товар в кооперативе? У нас продаются только лучшие товары. Мне нужно хотя бы 10 юаней с одной штуки, - сказал управляющий Су.
 
 Менеджер Су тщательно всё обдумал. Самый дешёвый электрический вентилятор стоит около 100 юаней, значит, прибыль должна составлять от 30 до 40 юаней. Он попросил всего по 10 юаней, потому что ему не нужно тратиться на перевозку товара.
 
 - Управляющий Су, мои вентиляторы не такие дорогие и потому прибыли будет не так много. Наши вентиляторы стоят около 50-60 юаней, и даже мой доход меньше 10 юаней. Если продажи будут хорошими, я смогу дать вам по 5 юаней за штуку. Но если нет – я не смогу дать вам и трёх, - ответил Фэн Юй.
 
 Менеджер Су не поверил своим ушам. Вентилятор стоимостью 50-60 юаней? Как такое возможно? Это даже рядом не стоит с себестоимостью. Мотор, сталь, переключатели и прочее, по меньшей мере, добавят 80-90 юаней к стоимости. Если материалы хорошего качества - цена будет больше 200 юаней. Как он может предлагать такую низкую цену? Откуда ещё там можно взять прибыль?
 
 - Какой марки эти вентиляторы? Они плохого качества? - спросил управляющий Су. У кооператива не должно быть дефектных или поддельных товаров.
 
 - Ветер и дождь. Это совершенно точно не поддельные или бракованные товары. Вентиляторы изготовлены и сконструированы нашей фабрикой. Видите ли, я даже разместил объявление в местной газете, - сказал Фэн Юй.
 
 Он достал сегодняшнюю газету и показал её управляющему Су. Он сразу же вспомнил страницу, которую видел в газетах этим утром. Он всё ещё задавался вопросом, что это за вентиляторы такие, и почему он не слышал об этом производителе раньше. Как оказалоь, это потому, что продукт ещё не выпущен.
 
 - Это с завода по производству двигателей? - спросил управляющий Су.
 
 - Именно. Вы можете разузнать об этом подробнее. Если я обманываю вас – я отдам все вентиляторы, которые привёз с тобой, - ответил Фэн Юй.
 
 То, что сказал Фэн Юй – было лишь частью правды. Конечно, моторный завод произвёл эти вентиляторы, но они были сделаны на заказ. Управляющий Су подумал, что Ветер и дождь - это один из брендов автозавода.
 
 - Если это так, то я хочу хотя бы 5 юаней. Ваши вентиляторы будут занимать какое-то место на складе и в магазине. Если нет – мы вряд ли разместим у себя ваши вентиляторы, - сказал управляющий Су. Он всё ещё хотел больше прибыли.
 
 - Наши вентиляторы небольшие. Что вы скажете насчет этого? У нас есть две модели электрических вентиляторов. Большие будут продаваться по 59 юаней, и вы будете получать 4 юаня за каждый проданный вентилятор. Мелкие будут продавать за 49 юаней. За каждый проданный блок я буду давать вам по 3 юаня., а так же вы получите дополнительные 50 юаней за каждые 100 проданных единиц товара. Цену выше я вам предложить не могу. Вы же не можете зарабатывать больше меня! Вы даже не вкладываете ничего! - сказал Фэн Юй.
 
 Управляющий Су решил, что в целом с одной единицы товара он может иметь 4 юаня прибыли. Эти вентиляторы почти ничего не стоят. Если за всё лето можно продать 100 штук, то за всё лето можно заработать порядка 400 юаней. Самое главное, что эти деньги пойдут в его собственный карман!
 
 - Хорошо, но в следующий раз, когда русский приедет, вы купите у меня в магазине в два раза больше, - сказал управляющий Су.
 
 - Нет проблем, вполне может быть, что он придет в этом месяце. Я тоже с нетерпением жду его визита, - ответил Фэн Юй.
 
 Он достал из сумки подготовленный контракт и передал его управляющему Су.
 
 - Хм? Это не совсем верно. Господин Фэн, зачем нам депозит? - спросил управляющий.
 
 - Этот депозит только на один месяц. Через месяц мы подсчитаем ваши продажи, и я верну вам его. Я не могу оставить свой товар без залога. Что, если мои вентиляторы будут повреждены или потеряются у вас в магазине? - сказал Фэн Юй.
 
 - Но всё же, это слишком много. По себестоимости и не менее 100 штук? Это чересчур дорого. В чём разница, если я закупаю эти товары себя? - ответил управляющий.
 
 - Конечно, разница есть, и это большая разница! Если вы закупаете товар сами, сколько вы собираетесь продавать вентиляторы? Если они не продаются, вы сможете получить какое-либо возмещение? Я беру на себя абсолютно все риски. Независимо от того, сколько вентиляторов вы продадите, вы всё равно останетесь в плюсе, - сказал Фэн Юй.
 
 Управляющий у ненадолго задумался и вспомнил про 400 юаней прибыли. Наконец, он сказал:
 
 - Хорошо. Тогда мне нужно 100 штук! Но может быть депозит немного поменьше?
 
 - Здесь две разные модели, каждая по 100 единиц, и депозит будет составлять 50 юаней за штуку. Итого 10 000 юаней. Договорились?
 
 - Подождите, так это не заводская марка. Торговая компания Тай Хуа? Никогда не слышал о ней, - сказал управляющий Су.
 
 - Это торговый представитель вентиляторов марки Ветер и дождь. Начальник и директор моторного завода..... Если нет, то как вентиляторы могут быть такими дешёвыми? – ответил Фэн Юй.
 
 Он специально остановился на полуслове, чтобы управляющий Су сам додумал его слова и то, что он имел в виду. В этом случае, Фэн Юй не несет ответственности!
 
 Лицо управляющего озарило выражение, словно он внезапно увидел свет. Но какая разница. Он не в том положении, чтобы сомневаться в том, что этот товар был произведён на моторном заводе.
 
 После подписания контракта, Фэн Юй пошел в главный Универмаг и уговорил управляющего торгового центра. Когда он увидел, что кооператив уже подписал контракт, он тоже согласился на те же условия и на 200 единиц каждой модели.
 
 Затем Фэн Юй побывал в небольших универмагах в каждом районе. Они видели, что главный их универмаг подписал этот контракт, и потому они тоже заказывали по крайней мере 200 штук вентиляторов каждой модели.
 
 В тот же день Фэн Юй получил порядка 1400 штук, и у него будет депозит в размере 70 000 юаней с завтрашнего дня. Теперь у него достаточно денег, чтобы заплатить фабрике.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/296309
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      Глава 38. Продажа вентиляторов Ветер и дождь
 
 В Бине многие люди замечали странную рекламу в газете Лунцзян. Каждый день всего лишь несколько предложений размещаются на целой странице.
 
 Сегодня в объявлении писали: Жаркое лето, прохладный ветерок. Вчера было: В небе светит жаркое солнце, пора дарить качественные подарки. Позавчера......
 
 Но в нижней части каждого объявления есть слоган: Вентиляторы Ветер и дождь - отличный спутник для каждого летом!. 
 
 В течение пяти дней подряд каждый, кто прочитает газету, увидит эту уникальную рекламу. Она быстро стала притчей во языцех. Люди говорили об этом объявлении больше, чем о новостях по делу об убийстве.
 
 Услышав на улице, что люди говорят о его вентиляторах, Фэн Юй убедился в том, что его реклама была успешной. Теперь, когда хоть кто-то упомянул вентиляторы Ветер и дождь, люди инстинктивно будут думать о них.
 
 На пятый день, производство 20000 вентиляторов было завершено, и Фэн Юй оплатил 80% цены. Но не стал забирать все вентиляторы, а взял только две тысячи. 
 
 Всем на заводе было очень любопытно. Даже если депозит оставляет 80%, фабрика тоже извлекала из этого свою пользу. Почему этот Фэн Юй заплатил за вентиляторы, но не забрал всё? Может, он хочет вернуть товар?
 
 Директор Ли обсудил это с директором Чжао. Они решили, что даже если Фэн Юй захочет вернуть вентиляторы, они не примут их. Они даже напомнил ему про остальные платежи в конце месяца. Если они не получат оставшиеся выплаты, они то все оставшиеся вентиляторы останутся на заводе.
 
 Даже если они не смогут продать эти неполноценные вентиляторы, они всегда смогут выдать их своим работникам в качестве заработной платы. Во всяком случае, фабрика уже покрыла их стоимость.
 
 Фэн Юй не обращал внимания на сам завод. Причина, по которой он взял только 2000 единиц, заключается в том, что ему не хватает места на складе. После отправки 1400 единиц в различные магазины, у него всё ещё осталось 600 штук на складе его компании. Если бы Фэн Юй взял все 20 000 штук, ему бы понадобилось ещё 10 складов для хранения этих вентиляторов. А по причине того, что большая часть товара осталась на фабрике, он может экономить на этом.
 
 На шестой день в газете, наконец, появилась настоящая реклама. Изображение настольного вентилятора с лозунгом, написанном на красном фоне: Вентилятор Ветер и дождь. Невероятно низкая цена: 59 юаней!
 
 Вечером Фэн Юй провёл встречу со всеми сотрудниками компании на складе.
 
 - Вы все отобрали информацию? В каком магазине продажи лучше? В каком магазине они хуже? Есть ли магазины, которые не выставляли на продажу наши вентиляторы или меняли цену? - спросил Фэн Юй.
 
 Проблема, связанная с использованием консигнационного способа распределения товара заключается в том, что грузополучатель создает проблемы для грузоотправителя. Например, тот, кто груз получил, будет утверждать, что продукт плохо продаётся, и требовать более высокой прибыли. Или, если продукт хорошо продается, они по-тихому поднимут цену. Могут быть и такие, кто будет использовать один товар для продвижения другого более выгодного продукта путем сравнения обоих.
 
 Фэн Юй чётко прописал в контракте: как только любой из пунктов будет нарушен, он не станет оплачивать никакие комиссионные сборы, не возвратит залог и должен будет получить по крайней мере 10000 юаней компенсации.
 
 Фэн Юй думал, что его помощники расскажут ему о том, что некоторые или даже все магазины нарушили условия контракта. В это время управляющие из правительственных подразделений чувствуют своё превосходство над частными компаниями. Кроме того, они считают, что ни одна такая компания не посмеет подать на них в суд, даже если они нарушат условия контракта.
 
 Но на самом деле получилось совсем не то, чего ожидал Фэн Юй. Никто не нарушил ни одного условия из контракта. Вентиляторы просто не продаются!
 
 - Управляющий Фэн, кооператив продал три сегодня. Я видел, как сотрудники кооператива очень старались продать вентиляторы, но никто не заинтересовался.
 
 - То же самое и у первого универмага. Вентиляторы находились на самом видном месте и бросались в глаза, но только пятеро купили их.
 
 - Это, по крайней мере, лучше, чем в универмаге Дунли. Сегодня они продали только один вентилятор.
 
 - Ха, они продали хоть что-то! Универмаг Тайпин не продал ничего.
 
 - Управляющий Фэн, мы зависнем с этими вентиляторами?
 
 ......
 
 Все продолжали рассказывать о том, что они видели сегодня. Фэн Юй внимательно всех выслушал и кивнул. Эти парни не сачковали и серьёзно отнеслись к делу.
 
 - Управляющий, эти вентиляторы вообще не продаются. Что мы будем делать? - спросил один из сотрудников компании Фэн Юя.
 
 Фэн Юй только улыбнулся: 
 
 - Не торопись. Через три дня мы увидим результат! Завтра вы все поедете....
 
 Настал седьмой день, последний день рекламы в ежедневной газете. На этот раз, реклама изображает электрический вентилятор за 49 юаней. Две фотографии. На первом фото изображён вентилятор, прикреплённый к столу, а на втором – грузовик, выезжающий с территории моторного завода.
 
 Во второй половине дня управляющий кооперативом недовольно хмурился. Эти вентиляторы не особо хорошо продаются. Цена может быть сколь угодно меньше по сравнению с другими вентиляторами, но о них никто не знает. Разве Фэн Юй не говорил о том, что разместит рекламу? И разместил только две фотографии и лишь несколько предложений? Как это можно считать рекламой?
 
 - Здравствуйте, что бы вы хотели купить? – спросил продавец покупателя, только вошедшего в магазин.
 
 - У вас есть вентиляторы Ветер и дождь? – спросил он.
 
 - Да, у нас есть две разные модели. Каждая модель имеет различные цвета. Какая именно вас интересует? – ответил продавец.
 
 - Тот, о котором говорится в этой газете. Он действительно стоит 49 юаней?
 
 Продавец посмотрел на объявление в газете, достал с полки вентилятор точно такого же цвета и модели и сказал:
 
 - Да. 49 юаней.
 
 - Отлично, дайте мне один. Хотя нет, давайте два. Я возьму второй для моего тестя, - сказал покупатель.
 
 - Хорошо, какой цвет вам нужен?- радостно спросил продавец. Управляющий Су сказал ему, что он получит по одному юаню за каждый проданный вентилятор.
 
 - Всё. Поторопитесь и дайте мне сдачу! – сказал клиент, и он бросил десять купюр по десять юаней на прилавок. Продавец быстро вернул ему сдачу и вручил два запакованных в коробки вентилятора. 
 
 - Что-то это странно. Почему коробка такая маленькая? Здесь даже лопасти вентилятора не уместятся! – громко сказал покупатель и с подозрением посмотрел на продавца, словно тот был мошенником.
 
 - Видите ли, эта лопасть вентилятора отделяется. Когда вы придёте домой, достаньте лопасти и прикрутите на место. Это очень просто, и даже дети смогут сделать это, - сказал продавец.
 
 - Хм, это интересно. Даже мило. Я могу дать его своему сыну как игрушку.
 
 Управляющий Су улыбнулся, когда увидел, что клиент купил два вентилятора. Но ему было любопытно, почему он купил не одну, а именно две штуки?
 
 Он посмотрел на сегодняшнюю рекламу в газете Лунцзян и увидел фотографию грузовика, покидающего завод. Кажется, теперь, когда люди знают, что эти вентиляторы были сделаны на фабрике, они уверились в их качестве.
 
 Он не знал, что тому было больше причин.
 
 Фэн Юй попросил своих сотрудников идти в различные людные места и распространять информацию о том, что вентиляторы Ветер и дождь производятся на местном заводе по производству двигателей.
 
 Да, это пластик. Пластик тоже крепкий. Мощность потока воздуха одинаковая что у металлических лопастей, что у пластиковых. Кроме того, эти пластиковые вентиляторы очень дешёвые. На деньги, которые люди тратили, чтобы купить один стальной вентилятор, можно купить несколько вентиляторов Ветер и дождь!
 
 Есть и другие преимущества использования пластика. Он не ржавеет, и цвета тоже яркие. Очищать его можно влажной тканью. Эти вентиляторы имеют маленький размер и удобны для хранения во время зимы, чем сильно отличаются от тех больших, громоздких и тяжелых стальных вентиляторов.
 
 Есть ещё одна важная особенность этих вентиляторов. Это безопасность. Даже если вы засунете пальцы внутрь - вы ощутите лишь небольшую боль, и на руках не останется даже мелкой царапины.
 
 Вентиляторы Ветер и дождь рекламировались в газетах в течение целой недели. Кроме того, разве может моторная фабрика производить некачественные товары? У старика У был один такой вентилятор, ему его подарил внук. Он жутко гордился этим и даже показывал этот вентилятор всем часами напролёт. 
 
 После таких похвал люди пошли в торговый центры и кооператив, чтобы узнать о вентиляторах Ветер и дождь. После демонстрации товара многие купили их сразу же, не отходя от кассы, а другие вернулись домой, чтобы обдумать покупку. Но большинство из тех, кто ушёл без вентилятора, вернулись за ним на следующий день.
 
 Во второй половине дня городские универмаги и кооперативы продали в общей сложности более сотни вентиляторов. Из этих ста вентиляторов только три были других брендов, а все остальные были вентиляторами марки Ветер и дождь.
 
 После недели рекламы эти вентиляторы прочно укрепились в сознании людей.
 
 Теперь они лидируют по продажам!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/296825
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      Глава 39. Высокомерные работники
 
 Последние три дня вентиляторы очень хорошо продавались. Каждый день - не менее 100 единиц, и количество продаж продолжало расти. На улицах теперь многие говорили об этих вентиляторах. Разговоры были в основном о том, что чей-то сын или дочь купили вентилятор для семьи и ому подобное. То же самое, как это было с большим цветным телевизором в прошлом.
 
 Управляющий Су уже звонил и заказал еще 200 вентиляторов. Универмаги закрываются рано, и многие люди не успевают зайти туда поле работы. Однако кооперативы отличаются в этом плане. Они закрываются в восемь вечера. Те, кто не успел из-за работы, идут в кооперативы после окончания рабочего дня. По этой причине продажи вентиляторов были самыми высокими в кооперативах.
 
 Несколько дней назад управляющий Су всё ещё жалел о том, что согласился взять вентиляторы и об использовании 10 000 юаней для депозита. Хотя этот способ получения товаров для продажи казался более безопасным, чем покупка, и никаких рисков не было, 10 000 юаней, использованных в качестве депозита, до сих пор не хватало.
 
 Теперь же управляющий изменил своё мнение по этому поводу. Прошло всего несколько дней, и это ещё не самое жаркое время года. До сих пор продажи вентиляторов были хорошими, и они станут ещё лучше через несколько дней. Не было никакого риска, и товар хорошо продаётся, почему бы и не завести побольше?
 
 Помимо кооперативов, в простых магазинах тоже начали заказывать больше вентиляторов, а ведь это ещё не выходные. К выходным их может не остаться на складе. Теперь, единственные вентиляторы, продающиеся на магазинах, - это вентиляторы Ветер и дождь. Остальные марки не продавались вообще. 
 
 Произведённые моторной фабрикой, дешёвые, модные, светлые, удобные и безопасные. Первый универмаг даже вывешивает огромный баннер на улице, рекламируя эти вентиляторы.
 
 Затем Фэн Юй снова собрал всех своих сотрудников на складе. Во-первых, он хотел отпраздновать тот успех, которым пользовались его вентиляторы. Все упорно работали последние несколько дней. Фэн Юй выдал специальный бонус в размере 20 юаней каждому из своих сотрудников в качестве награды. Во-вторых, Фэн Юй хотел научить их обращаться с клиентами.
 
 - Сяо Юй, если мы будем так относиться к нашим клиентам, они все равно будут покупать вентиляторы? - Ли Шицян нахмурился. Этот же не имеет никакого смысла!
 
 Все были счастливы получить свои бонусы, но вот принять то, как Фэн Юй говорит им вести себя с клиентами, они не могли. Это было неприемлемо для всех. Фэн Юй сказал им, что когда приходит клиент, им не нужно смеяться над его шутками, не нужно подавать чай или предлагать сигареты. Их не должно заботить, покупает клиент или нет.
 
 Вентиляторы Ветер и дождь были популярны только в Бине. У Фэн Юя не было ни времени, ни сил для распространения информации о своих вентиляторах за его пределами. Тем не менее, Фэн Юй знал, что умные предприниматели придут к нему. В Бине слишком большое количество людей знает об этих вентиляторах.
 
 Теперь они очень востребованы на рынке и ощущается их нехватка. Нашлось, безусловно, много предпринимателей, которые хотели купить вентиляторы по оптовой цене. Фэн Юю не приходилось беспокоиться о том, что его вентиляторы будут плохо продаваться.
 
 Фэн Юй, к тому же, принимал некоторые меры предосторожности в отношении завода. Он попросил Ву Чжигана сказать директору Чжао, что ходят слухи, что некоторые люди хотят получить компенсацию от фабрики за производство продукции такого низкого качества.
 
 Директор Чжао немедленно сообщил об этом директору Ли. Затем директор Ли выступил с публичным заявлением о том, что завод не имеет никакого отношения к вентиляторам Ветер и дождь, и вся ответственность лежит на плечах компании Тай Хуа.
 
 Некоторые предприниматели пошли на автозавод, так как они хотели получить товар непосредственно с места производства, но все они получили отказ, так как фабрика совершенно не имеет никакого отношения к производству вентиляторов Ветер и дождь! Те немногие, кто настаивал на том, что производителем всё-таки был завод, были выставлены за дверь.
 
 У этих дельцов не было другого выбора, кроме как пойти в Тай Хуа.
 
 Как только предприниматели заходили на склад компании, они нахмурились. Это было не из-за расположения склада. Эти люди были с юга и даже бывали в компаниях, расположенных в небольших деревнях. Они хмурились из-за количества запасов на складе. На складе было всего несколько сотен вентиляторов. Означает ли это, что у компании Тай Хуа тоже были ограниченные акции?
 
 - Извините. Это торговая компания Тай Хуа? Вентилятор Ветер и дождь из вашей компании? – вежливо спросил Чжан Жуйкунь, предприниматель из Шеня.
 
 - Кто вы? Да, это вентиляторы нашей компании. Какое это имеет значение для вас? - спросил У Чжиган.
 
 Мужчина был в шоке. Что не так с этим парнем? Тем не менее, он терпимо отнёсся к его поведению, ведь ему были нужны деньги.
 
 - Вот моя визитная карточка. Я генеральный директор торговой компании Цзиньюань, и я хотел бы поговорить с вашим управляющим,- сказал он.
 
 - Занят! Наш босс занят. Разве вы не видите, я тоже занят? Уходите, - грубо сказал У Чжиган.
 
 Чжан Жуйкунь молча подумал про себя: Ты не слышишь меня? Я пришёл, чтобы обсудить дела с твоим боссом. Не боишься, что он узнает о таком отношении к клиентам? Если бы ты был из моей компании - я бы уволил тебя давным-давно! Подожди, увижу я твоего начальника!
 
 Мужчина натянул на лицо улыбку и в то же время достал пачку сигарет Двойное счастье, протянув одну У Чжигану: 
 
 - Брат, возьми сигарету.
 
 - Уйдите отсюда! Как можно курить на складе? – ругался парень.
 
 Чжан Жуйкунь замолчал и быстро протянул целую пачку сигарет У Чжигану: 
 
 - Брат, не сердись. Это всё моя вина. Возьми пачку, покуришь позже. Я пришёл, чтобы поговорить с вашим начальником о вентиляторах Ветер и дождь. Я хотел бы немного купить.
 
 У Чжиган убрал сигареты в карман, а потом посмотрел на Чжан Жуйкуня: 
 
 - Так вам нужны вентиляторы? Почему же вы раньше не сказали?
 
 Ему хотелось плакать. Он подумал: Я хотел сказать, но разве у меня была возможность? 
 
 Он мог только улыбнуться и кивнуть: 
 
 - Да, да, да. Это моя вина. Я забыл сказать.
 
 Выражение лица У Чжигана явно отражало мысль Конечно, это твоя вина. Он неторопливо спросил:
 
 - Тогда сколько вы намерены отправить?
 
 - Отправить? – усомнившись, переспросил мужчина, - что отправить? Я хочу купить партию вентиляторов и продать их в Шене.
 
 - Купить? Мы не продаем эти вентиляторы. Мы только осуществляем перевозку! У нас не так много вентиляторов для продажи, - сказал У Чжиган, махнув рукой. Затем он отвернулся, чтобы продолжить заниматься своими делами.
 
 Чжан Жуйкунь потянул У Чжигана за рукав: 
 
 - Брат, брат, я знаю, что вы занимаете руководящую должность в компании. Пожалуйста, продайте мне немного. Тысячи будет досттаточно, а я дам вам по одному юаню за единицу.
 
 У Чжиган выдернул руку и указал мужчине на дверь: 
 
 - Вы хотите дать мне взятку? Уходите!
 
 - Брат, если вы считаете, что одного юаня слишком мало, мы можем обсудить, сколько вам нужно, - умолял Чжан Жуйкунь.
 
 - Вон! – крикнул У Чжиган.
 
 - Мне очень жаль, простите. Я виноват. На самом деле, я сам тоже призираю взяточничество, но все на юге делают так. Брат, ты можешь поговорить со своим боссом, чтобы он согласился продать мне вентиляторы? Мы можем договориться о цене. Я готов заплатить 35 юаней за единицу, - сказал он.
 
 Чжан Жуйкунь всё рассчитал. Цена за один вентилятор 0 около 30 юаней. Она будет даже ниже, если покупать оптом (экономика масштабов). Цена, которую он предлагает, позволит компании Тай Хуа получить прибыль в размере 5 юаней за вентилятор. Это значит, что в общей сложности выходит 5000 юаней прибыли за 1000 единиц!
 
 Конечно, после того, как он привезёт товар в Шень, он его за 60 или 60 юаней за штуку и таким образом сможет получить прибыль в 10 юаней.
 
 - 35 юаней? Это даже недостаточно даже для того, чтобы покрыть расходы! Цена для более маленькой модели около 40 юаней, а той, что побольше, около 50. Поскольку вы очень искренни в своих намерениях, я сообщу вам кое-что. Если вы действительно хотите купить у нас вентиляторы, приходите завтра в 10 часов утра. Ладно, хватит на сегодня болтовни. У меня ещё полно дел. До свидания!
 
 Чжан Жуйкунь ушел. Он должен взять небольшую сумму у друзей. Завтра ему необходимо получить эти вентиляторы, когда он встретится с управляющим. Он может сказать, что они будут продаваться в Шене так же быстро, как и в Бине.
 
 То же самое произошло более, чем с десятью людьми. Каждый из них получил одинаковое обращение и послание. Все они придут завтра в 10 часов утра, чтобы поговорить с боссом лично.
 
 Фэн Юй, в то же время, находился в офисе директора Ли.
 
 Заметка автора: в то время в южных провинциях, особенно в прибрежных районах, было много бизнесменов. Они были очень умны и постоянно искали товары для торговли. Многие наживались на этом.
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      Глава 40. И ещё более высокомерный начальник
 
 - Управляющий Фэн, теперь все говорят, что вентиляторы Ветер и дождь принадлежат моторной фабрике. Вы пойти и прояснить ситуацию. Директор Ли сказал, что эти пластиковые вентиляторы считаются плохим товаром и повлияют на репутацию фабрики.
 
 - Очень жаль. Возникли некоторые проблемы во время общения с газетой, разместившей рекламу. Они использовали фотографию, которую мы не одобряли. Я уточню у них этот момент, - сказал Фэн Юй.
 
 Он мысленно рассмеялся, но всё же принёс извинения директору Ли. Уровень заработной платы оставался по-прежнему невысоким у большинства населения. Хотя цена его вентиляторов была меньше на 20-30% по сравнению с другими марками, они продолжали оставаться чем-то дорогостоящим.
 
 Даже если вентиляторы сделаны из металла, разве будет кто-то ломать или бросать такой дорогой предмет на пол? Это то же самое, что уронить айфон в будущем. Nokia высмеивала Apple: Как они могут делать презентацию телефона без каких-либо испытаний на падение? Кто это купит?
 
 Но что же произошло в итоге? Кто готов бросить на пол телефон стоимостью от пяти до шести тыячюаней? Продажи Apple продолжали расти, а Nokia, будучи лидером рынка, понесла большие убытки, и со временем компания-создатель продала часть компании, занимавшуюся производством телефонов.
 
 Здесь причина та же самая. Сейчас директор Ли придерживается того же образа мышления, что и руководство Nokia на тот момент. Далеко не все вещи, которые прочны и долговечны, действительно хороши!
 
 В действительности у Фэн Юя было и другое преимущество в производстве пластиковых вентиляторов. Они куда более хрупкие и легко ломаются. Разве это не лучше? Если вентиляторы продолжают хорошо работать, то кто с охотой согласится купить ещё вентилятор? Через пару лет экономика Китая улучшится, и люди станут богаче. Найдется много желающих потратить свои деньги на вентиляторы.
 
 - Директор Ли, сегодня я пришел, чтобы рассказать вам две вещи. Во-первых, я заберу все оставшиеся вентиляторы в течение следующих двух дней. Во-вторых, мне нужна еще одна партия вентиляторов. Вы ещё заинтересованы продолжать их производство?
 
 Глаза директора Ли засияли. Ему нужна ещё одна партия? Если Фэн Юй закажет ещё 20 000 единиц, фабрика сможет снова неплохо заработать. И в таком случае завод сможет выплатить часть заработной платы работникам!
 
 - Конечно, и будет то же самое условие. Мы не будем использовать знак фабрики для этих вентиляторов. Я гарантирую, что мы произведём 20 000 штук через 5 дней, нет, даже через 3 дня!
 
 Все мастерские должны будут сосредоточиться на производстве этих вентиляторов. Это включает в себя и те мастерские, которые занимаются производством продукции военного назначения. Во всяком случае, заказ на военную продукцию они смогут выполнить в течение нескольких дней, если мастерские будут работать сверхурочно.
 
 - 20 000 единиц за три дня? Тогда мне нужно 100 000. Сможете управиться за полмесяца? - спросил Фэн Юй.
 
 - Да, кон... Что вы сказали? Сколько вам нужно? - директор Ли хотел сказать конечно, но он заметил, что количество, которое он услышал, показалось ему немного неверным.
 
 - 100 000. Те же условия. Депозит в 10% будет переведён на банковский счет фабрики, - сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй сказал 100 000 единиц случайно, как будто это как 100 или 1000 единиц.
 
 - Пятнадцать суток. Нет, мы закончим через 14 дней! Не возникнет совершенно никаких проблем с качеством и количеством! - взволнованно ответил директор Ли. 
 
 Ему действительно очень хотелось спросить Фэн Юя: Вы продаёте вентиляторы такого низкого качества, неужели вы не боитесь навлечь на себя недовольство общественности?
 
 Но ради фабрики он молчал. Чем больше вентиляторов они производят, тем ниже будет их стоимость. Прибыль на 100 000 единиц, составляет около 850 000 юаней. Эта сумма может покрыть задолженность по заработной плате рабочих, а также покрыть расходы на медицинские услуги, которые им положены.
 
 Фэн Юй достал подготовленный контракт. Директор Ли прочитал его и подписал. После подписания контракта он сразу же созвал всех директоров мастерской на встречу. Эта партия фанатов должна быть готова через две недели!
 
 Директора мастерских чуть не подскочили от радости, когда услышали, что владелец вентиляторов сделал ещё один заказ, и на этот раз он составляет целых 100 тысяч единиц.
 
 Директора цехов, которые ранее не занимались производством вентиляторов, приступили к работе. Военный заказ может и подождать. Сначала они хотят получить кусочек этого пирога. Чем больше вентиляторов производит мастерская, тем больше денег она получает. 
 
 Конечно, мастерская, которой назначено наибольшее количество вентиляторов, по-прежнему является второй мастерской директора Чжао. Остальные директора не протестовали против этого решения, так как именно директор Чжао привёл на завод этого крупного клиента. Но, если что-то пойдёт не так с этими вентиляторами, они отмахнутся от любых связей с директором Чжао, и ему придётся нести самую большую ответственность!
 
 Фэн Юй проснулся от стука в дверь в восемь утра. Это не очень хорошая вещь для склада. Из-за больших железных ворот звук разносится гулким эхом по всему помещению.
 
 - Управляющий Фэн, за дверью стоят больше 10 человек. Похоже, это вчерашние клиенты, - отчитался перед Фэн Юем У Чжиган, пока тот завтракал.
 
 - Кто именно постучал в ворота? - нахмурился Фэн Юй. Того, кто сделал это, следует прогнать за нарушение его сна.
 
 - Никто не стучал в ворота. Были люди, которые услышали эту новость и пришли по собственному желанию. Те, кого мы попросили приехать, были очень недовольны, и между двумя сторонами возникли некоторые конфликты. Во время перепалок кто-то случайно постучал в ворота, - объяснил парень.
 
 У Чжиган тоже не находил слов. Ранним утром несколько человек устроили перепалку у них на пороге. Но он не мог злиться на них, поскольку эти люди пришли, чтобы купить у них вентиляторы.
 
 - Подойди к двери и попроси их спокойно подождать. Те, кто ждать не хочет, могут проваливать! Вчера вечером я сказал вам, что сегодня будет много людей, и вы все должны быть начеку. Прогони тех, кто пытался прийти рано, прочь! - сказал Фэн Юй. 
 
 У Чжиган спустился и остановился у ворот. Когда он открыл ворота, кто-то ворвался внутрь. У Чжиган с другими парнями прижали его.
 
 - Я вспомнил вас. Компания Син Шэн, верно? Кто позволил вам войти? Наша компания не собирается сотрудничать с вами. Проваливайте! - крикнул У Чжиган.
 
 - О чём вы говорите? - спросил представитель компании Син Шэн.
 
 - Это правило нашего босса! Он сказал, что мы не будем сотрудничать с людьми, которые не следуют правилам. Теперь вы находитесь в чёрном списке нашей компании. В чёрном списке, понимаете? А теперь уходите. Вам нет смысла здесь оставаться!- сказал У Чжиган.
 
 Когда представитель компании Син Шэн ушел, У Чжиган громко сказал другим: 
 
 - Все внимательно слушайте. Те, кого мы попросили прийти в 10 часов, пойдут первыми. Те, кто пришёл сюда по собственному желанию, придут после 10:30. Если кто-то из вас попытался прийти пораньше, громко скажите об этом, а недовольные нашими договоренностями могут уйти прямо сейчас.
 
 На примере представителя компании Си Шэн все послушно соблюдали правила. Однако, это была ещё не самая раздражающая часть. Дверь склада была открыта широко, и все эти люди могли видеть У Чжигана и нескольких человек, играющих в покер.
 
 Когда температура поднялась, им оставалось только терпеливо ждать на солнце. Они не осмеливались зайти в тень. Кто знает, когда начальник компании вдруг решит позволить им войти.
 
 В 10 часов утра зашла первая группа людей. У Чжиган вместе с другими сотрудниками проверили их документы, чтобы убедиться, что эти люди действительно были теми, кто пришел вчера. На складе первая группа людей посмотрела по сторонам и не увидела ни одного человека, похожего на главу компании. Они увидели там только подростка.
 
 - Эй, мальчик, где твой начальник? – спросил кто-то.
 
 Фэн Юй рассердился. Из какой он компании? Разве не видно, что все стоят, а я единственный, кто сидит?
 
 - Вы. Уходите. Наша компания не будет делать дело с вами!- недовольно сказал Фэн Юй.
 
 После того, как онзаговорил, У Чжиган представил его остальным: 
 
 - Это управляющий Фэн. Он - тот, кого вы все ищете.
 
 Тот мужчина был изумлён. Этот парень и есть босс? Ему есть хотя бы 20 лет? Но прежде, чем он успел что-то сказать, его выставили за дверь.
 
 Другие люди тоже были шокированы. Они знали, что сотрудники этой компании были очень наглые. Теперь они поняли, почему персонал так себя вел – у начальника своего научились! Этот парень ещё высокомернее!
 
 Кого-то выгнали из-за того, что босс обиделся. Но если хотят хорошенько заработать - они должны терпеть! 
 
 Примечания автора: чем более люди высокомерны в это время, тем более вероятно, что их будут считать способными.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/299446
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      Глава 41. Установка правил
 
 Фэн Юй посмотрел на У Чжигана, который держал стопку с формами. У Чжиган сразу же всем их раздал для заполнения.
 
 Они посмотрели на форму. Название компании, характеристика бизнеса, контактное лицо, контактные данные и т. д. Все они понимали причины запроса этой информации. Но последнее приемлемая оптовая цена вентиляторов. Что это такое?
 
 Они переглянулись, не зная, что писать. Что делать, если они напишут высокую цену, и этот сумасшедший парень использует её в качестве оптовой цены. Человек, который напишет самую высокую стоимость, станет врагом каждого.
 
 Если они напишут низкую цену – это тоже нехорошо. Они уже представляли себе, что скажет этот управляющий Фэн: Ты написал самую низкую стоимость. Даже не захотел какследует подумать об этом! Убирайся!
 
 Один из бизнесменов вдруг заметил, что управляющий Фэн не обращал на них внимания. Они начали перешептываться, чтобы выбрать оптовую цену. В итоге все напишут одну и ту же цену.
 
 Они долго шептались и обсуждали. Наконец, они выбрали оптовую цену для двух моделей вентиляторов, которые были 40 и 48 юаней соответственно. Они также контролировали друг друга и не позволяли никому первым сдать форму – все они будут сдадут их одновременно.
 
 Фэн Юй только посмотрел на одну форму и кивнул. 
 
 - Хорошо. Вы все искренни в этом деле. Каждый блок за 40 и 48 юаней. Хотя мы почти не получим прибыли от этой цены, мы готовы согласиться с ней. Будем считать эту цену рекламной. Оптовая цена будет зафиксирована на этой отметке. Есть возражения?
 
 Все молчали, и Фэн Юй был доволен. Смотри, стоит выгнать кого-то одного, и это будет предупреждением для остальных. 
 
 - Сколько вы все собираетесь купить? - спросил Фэн Юй.
 
 - Тысячу! – громко крикнул один из них.
 
 Другие видели, что Фэн Юй не выгнал его, и все они тоже стали выкрикивать то количесиво, какое было им нужно. Было 800, около 1500 и до 5000 единиц.
 
 Тот, кто выкрикнул 5000 штук, был толстяком и выглядел как недобросовестный бизнесмен. Он скрестил руки и, вскинув голову, свысока смотрел на остальных. Он был из южной провинции. Южные провинции куда жарче и, безусловно, там рынок больше по сравнению с севером.
 
 У Чжиган, который собирал все формы в одну стопку, передал краткий отчет Фэн Юю.
 
 Четыре провинции пересекались, и более 10 провинций были пусты.
 
 - Ладно. Сейчас я расскажу вам все правила нашей компании, - сказал Фэн Юй.
 
 Услышав слова Фэн Юя, они подумали про себя: Я знал, что у тебя до сих пор остались “правила”. 
 
 - Каждый из вас может видеть, как наши вентиляторы Ветер и дождь справились с продажами в Бине, самой северной провинции Китая. Вы все пришли сюда, потому что знаете, что эти вентиляторы могут продаваться и будут продаваться хорошо. Лето в других провинциях жарче, чем в провинции Лунцзян, так что вы все знаете, чего ожидать от продаж этих вентиляторов. На самом деле, мы хотели построить наши собственные каналы сбыта в других провинциях. И раз уж вы все пришли - я дам вам шанс. Согласно плану нашей компании, будет только один торговец для каждой провинции. Так вот, те, чьи имена я зачитал, пойдут в левую часть комнаты, а те, кого я не назвал, пойдут в правую часть, - cказал Фэн Юй.
 
 У Чжиган назвал имена тех бизнесменов, чьи провинции были перекрыты. Они посмотрели друг на друга и невольно прошли в левую часть комнаты. Остальные вздохнули с облегчением. Похоже, у них не будет конкурентов в их провинциях.
 
 - Это было только первое правило. Теперь второе. У каждой провинции будет только один дистрибьютор, и минимальный заказ вентиляторов не может быть менее 5000 единиц. Этот стандарт установлен вон тем толстяком. Если кто-то не в состоянии столько - вы можете уйти сейчас! - сказал Фэн Юй.
 
 На этот раз этот толстяк уже не такой самодовольный. Все смотрели на него. Он в душе проклинал Фэн Юя: Ты, очевидно, сам хотел, чтобы они заказали как можно больше. С чего мне брать вину на себя!
 
 Кто уйдёт добровольно? Вентиляторы Ветер и дождь были недорогими и хорошего качества. Кроме того, сейчас лето, и это лучшее время для продажи вентиляторов вообще. Не должно возникнуть никаких проблем с продажей пяти тысяч единиц.
 
 Если недостаточно денег - они могут занять. Даже если у них не получится одолжить - они могут найти других людей для сотрудничества. Короче говоря, они просто не могут отказаться от этой редкой возможности! Если они уйдут сейчас, то, основываясь на характере этого управляющего Фэна, они будут занесены в чёрный список!
 
 - Все согласны? Отлично. Тогда я скажу вам третье правило: сперва оплата – потом доставка товара, - сказал Фэн Юй.
 
 Это правило было немного неприемлемо. Большинство коммерческих сделок заключалось в том, что сначала вносился первоначальный взнос или депозит, а остальное - после продажи товара. Но эти бизнесмены знали, что те, кто не согласен, будут выставлены вон.
 
 - Четвёртое правило: розничная цена в вашей провинции не может превышать 15% от розничной цены Бине. Кроме того, вы не можете продавать товары в другие провинции. Если я узнаю об этом, то это будет считаться нарушением контракта, и вы должны будете компенсировать ущерб в размере 500 000 юаней! – продолжил Фэн Юй.
 
 Неспособность войти на чужой рынок заставила их ощутить неудобство. 
 
 Забудь. Я могу просто придерживаться торговли в своей провинции, и даже если я продам что-то в другие провинции – всё будет нормально, пока компания Тай Хуа не узнает об этом, - подумали они.
 
 - Пятое правило: нельзя вредить имиджу бренда Ветер и дождь и торговой компании Тай Хуа. Если у вас на рынке есть брак или подделки - вы должны сначала придержать их или сообщить нашей компании, - сказал Фэн Юй.
 
 Как только вентиляторы Ветер и дождь будут представлены на южном рынке, эти недобросовестные южные бизнесмены в скором времени начнут производить подделки. Проще говоря, нет никакого технического содержания для вентиляторов. Основываясь на числе фабрик электрических вентиляторов в Китае, любая из них может в любое время сделать подделку.
 
 Но когда эти подделки появятся, электрические вентиляторы Ветер и дождь больше не будут гарантировать Фэн Юю высокую прибыль. Он получает в среднем 19 юаней за единицу. Прибыль на 100 000 единиц составляет 1,9 миллионов юаней, а начальный капитал Фэн Юя лишь немного больше 300 000 юаней.
 
 К сожалению, он начал подготовку слишком поздно. Если бы у него было столько денег два месяца назад, он бы заказал производство более 500 000 единиц и создал бы свои собственные каналы продаж. В таком случае подделки просто не смогли бы попасть на рынок. Ещё одна вещью, заставившей Фэн Юя расстроиться, было то, что он не мог подать заявку на патент своих вентиляторов. Даже если он сможет подать эту заявку, на это тоже уйдет не менее полугода. Шесть месяцев спустя, значит, это было бы зимой. Кто будет покупать вентиляторы в это время?
 
 Эти вентиляторы считаются одноразовым делом. Фэн Юй в состоянии заниматься этим в этом году, но он не будет заниматься этим снова в следующем году, потому что Фэн Юй знал, что в следующем году эти бизнесмены получат товар из других мест или начнут собственное производство. Но даже этого лета достаточно, чтобы Фэн Юй стал миллионером!
 
 На самом деле, он хотел установить 108 правил, но побоялся, что эти дельцы просто убегут.
 
 В любом случае, этих пяти правил достаточно. Если они последуют его правилам, то он всё же сможет заняться этими вентиляторами в следующем году.
 
 Четыре предпринимателя из разных провинций тоже обсудили этот вопрос между собой. Все они не желали уходить. Поэтому они решили разделить рынок.
 
 Конечно, Фэн Юй не откажет им. Большинству из этих бизнесменов не хватает средств на минимальный заказ в 5000 единиц. Им всё ещё нужно занять определённую сумму или найти кого-то для сотрудничества.
 
 Но Фэн Юй был приятно удивлен. Эти четыре провинции хотели более 5000 единиц. Они сами разделили провинцию, и они могут оценить, сколько вентиляторов можно продать в их собственных районах.
 
 Когда тот богатый толстяк услышал, что они могут заказать более 5000 единиц, он подумал: Раз мы можем заказать больше, то можем ли мы поставлять товары в две или больше провинций?
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      Глава 42. Продолжающиеся приказы
 
 181 000 единиц. Это общее количество, которые хотели заказать эти бизнесмены. Толстяк заказал 12 000 единиц, и он занял рынок двух юго-восточных провинций.
 
 Контракт был подписан. Все они согласились на поставку товаров тремя партиями с интервалом в одну неделю. Первая партия будет на этой неделе, и это оплата будет производиться наличными на месте в обмен на товар. Причиной Фэн Юй назвал то, что это упростит ликвидность. Даже если компания должна была доставить все товары, большинству из них не хватало средств, чтобы заплатить. Но настоящая причина была в том, что у Фэн Юя не было достаточного количества вентиляторов под рукой.
 
 Были те, кто сказал, что они не могут ждать и хотят взять всё сейчас. Но как только они увидели, как Фэн Юй уставился на них, они мгновенно заткнулись. Эта договоренность также хороша и для этих бизнесменов. Хотя количество оказалось меньше, по крайней мере, у них не будет проблем с ликвидностью, и им не нужно будет сотрудничать с другими.
 
 После первой группы людей из левой части народ на улице ждал в страхе. Они увидели первых людей с контрактом и боялись, что весь товар уже был ими куплен. Когда У Чжиган попросил их войти, они все бросились к Фэн Юю.
 
 - Разве вы не знаете правил? Тише! Тот, кто снова нарушит тишину, может выйти! – крикнул У Чжиган.
 
 Произошло то же, что и в прошлый раз. У Чжиган дал им бланки. Люди из одинаковых провинций будут стоять слева, а остальные справа.
 
 Условия были одинаковые. Не менее 5000 единиц для одной провинции. Компанию Тай Хуа не будет заботить, если кто-то из одинаковых провинций разделит заказ, но может только быть одна компания, которая будет утверждённым дистрибьютором для этой провинции.
 
 Сейчас на западе осталось всего семь провинций, не имеющих дистрибьюторов. Эти провинции высокогорные, и там больше кочевников. У них даже есть проблемы с доступом к электричеству. По сути, продажи электрических вентиляторов не будут слишком хороши.
 
 Из-за этого Фэн Юй поменял условия для этих провинций. Те оставшиеся люди, которые были готовы взять их, могли остаться, те, кто не хотел, могли уйти.
 
 Глядя на отношение к ним Фэн Юя, некоторые люди ушли. В то же время они решили искать фабрики, чтобы производить всё самостоятельно.
 
 Семь провинций в конечном итоге заняли семь человек. Их Фэн Юй не просил заказывать более 5000 единиц - 1000 было достаточно.
 
 Фэн Юй хотел, чтобы все в Китае знали о вентиляторах Ветер и дождь, создавая эффект бренда.
 
 В будущем, это влияние неизбежно принесет ему больше пользы.
 
 - Управляющий Фэн, общий заказ 238 000 единиц. Наших существующих запасов и тех, которые производятся на заводе, недостаточно. Нам нужно заказать еще 130 000 единиц, - сказал У Чжиган, передавая отчёт Фэн Юю. 
 
 - Неплохо. Начиная с завтрашнего дня, мы сможем увидеть, как к нам идут деньги. Организуй доставку с севера на юг. Наши вентиляторы станут самыми продаваемыми в стране! - сказал Фэн Юй.
 
 ......
 
 Директор Ли всё улыбался этим утром. Во время утренней встречи все начальники мастерской сказали ему, что моральный дух рабочих на местах высоко поднялся. Они знали, что у них есть работа, и фабрика будет выплачивать им всю зарплату.
 
 Однако директору Ли всё ещё было, о чём беспокоиться. Что будет делать завод во второй половине года после завершения производства этой партии вентиляторов?
 
 Раздался стук в дверь.
 
 - Директор Ли, Сяо Фэн из компании Тай Хуа здесь, - сказал секретарь директора Ли.
 
 - Попросите его войти! - ответил директор Ли.
 
 Конечно, первое, что сказал Фэн Юй, войдя в его кабинет, заставило его прыгать от радости.
 
 - Директор Ли, мы хотели бы заказать ещё больше вентиляторов. Нам нужно добавить ещё 150 000 тысяч единиц, - сказал он.
 
 У Чжиган сказал ему, что им не хватает 130 000 единиц. Но Фэн Юй чувствовал, что будут дистрибьюторы, которые закажут ещё больше. Поэтому он решил подготовить побольше, на всякий случай.
 
 Более того, дополнительные двадцать тысяч блоков обойдутся лишь в 500 000 юаней.
 
 Фэн Юй не беспокоился, что внутренний рынок не сможет вместить ещё 20 000 единиц. Даже если отечественный рынок не в состоянии принять эти 20000 единиц, он всегда может отдать их Кириленко. Советский Союз мог бы быть более продвинутым, чем Китай, но то, что они производили, было большим и громоздким. Несмотря на то, что лето в Советском Союзе короткое, такая модель красивых, удобных и дешёвых электрических вентиляторов всё равно будет хорошо продаваться. 
 
 Кроме того, Фэн Юй также подал этим бизнесменам идею о том, как продавать, рекламировать и продвигать эти вентиляторы. Он даже пообещал возместить половину рекламных расходов в провинциальной газете.
 
 Директор Ли никак не ожидал, что Фэн Юй добавит ещё 150 000 единиц.
 
 С этим дополнительным заказом у фабрики будет порядка миллиона юаней выгоды. Этого хватит на всю заработную плату рабочих за второе полугодие.
 
 - Не проблема. Те же условия. Мы подпишем контракт сейчас? - с тревогой ответил директор Ли. Он сможет успокоиться только после подписания контракта.
 
 - Подождите минутку, - Фэн Юй внезапно махнул рукой. Сердце директора пропустило один удар. Фэн Юй хочет снизить цену?
 
 - Управляющий Фэн, эта цена очень разумная и не может быть снижена, - сразу сказал он.
 
 Фэн Юй засмеялся. Он не собирался торговаться по цене. То, чего он хотел – это более ранняя доставка.
 
 - Директор Ли, вы неправильно меня поняли. Я не собирался торговаться! Я говорю о времени. Мне нужно, чтобы эти 150 000 единиц были доставлены вместе со 100 000 единиц в тот же день. Если вы в состоянии это сделать, то я дам вам этот заказ. Если вы не сможете этого сделать - тогда не обращайте внимания. Я связался с первым автозаводом в провинции Линь. Они сказали, что смогут управиться, - сказал парень.
 
 Директор Ли вцепился в его руку: 
 
 - Управляющий Фэн, как вы можете так говорить. У нас были хорошие рабочие отношения, почему вы захотели отдать заказ к фабрике провинции Линь первой? Их фабрика гораздо меньше нашей, и их работники не такие умелые как наши. Но времени слишком мало. Мы не сможем выполнить заказ. Наша фабрика теперь работает 24 часа, и мы даже прекращаем работать над военными заказами.
 
 - Это ваша проблема. Это моя единственная просьба к вам. Если вы можете выполнить заказ на основании моего запроса - мы немедленно подпишем договор. Если нет, то мне очень жаль, - ответил Фэн Юй.
 
 В это время в комнату вошёл дядя директора У Чжигана – Чжао - и громко сказал: 
 
 - Мы можем выполнить этот заказ!
 
 Директор Ли посмотрел на У Чжигана. Он начал свою работу на этом заводе и поднялся до того положения, на котором он сейчас. Он знает, сколько может производить фабрика. Невозможно произвести 250 000 единиц в две недели.
 
 Но директор Чжао обнадёживающе посмотрел на него и обратился к Фэн Юю:
 
 - Управляющий Фэн, дадите нам минутку?
 
 Фэн Юй махнул рукой и не спеша допил свой чай.
 
 - Старина Чжао, я знаю, что ты хочешь взять этот приказ. Но этот Сяо Фэн очень умный. Он, несомненно, укажет в договоре дату поставки и не позволит нам её отодвинуть, - сказал директор Ли. Он знал, что завод абсолютно точно не сможет выполнить этот заказ.
 
 - Директор Ли, если они могут найти первый завод по производству двигателей в провинции Линь, почему мы не можем сделать то же самое? – сказал директор Чжао.
 
 - Имеешь в виду, что мы передадим заказ на субподряд первому моторному заводу провинции Линь?
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      Глава 43. Визит родителей
 
 Директор Чжао смог придумать эту идею именно благодаря своему племяннику. Он случайно сказал ему, что компания Тай Хуа связалась с первым заводом по производству двигателей в провинции Линь. Так почему бы моторной фабрике Бина не взять заказ, а затем не поручить его часть другим фабрикам? Даже если будет меньшие выгоды, они всё ещё смогут получить половину.
 
 Директор Чжао немедленно поспешил найти директора Ли. Он был у двери, когда услышал их разговор. Фэн Юй очень хотел отдать дополнительный заказ другой фабрике. Он тут же ворвался внутрь.
 
 После того, как контракт был подписан, директор Ли нахваливал директора Чжао. Если бы не быстрое мышление старика Чжао, фабрика потеряла бы этот заказ.
 
 150 000 блоков можно разделить на 3 фабрики. Каждая фабрика - 50 000 блоков, и директор Ли поделит прибыль поровну между ними тремя. Завод Бина получит прибыль порядка 600 000 юаней с этого заказа.
 
 Хотя она была меньше ожидаемой, всё было лучше, чем ничего, и это не будет задерживать производство военных заказов. Старик Чжао проработал на фабрике очень много лет. Пришло время повысить его.
 
 ......
 
 Фэн Синтай и Чжан Мухуа только что закончили засев своих полей и заметили, что Фэн Юй ещё не вернулся. Они решили отправиться в город искать его. Каждый раз, когда Фэн Юй звонил им, он говорил, что компания зарабатывает много денег, а так как они хорошо зарабатывают, Фэн Синтай и Чжан Мухуа решили купить дом в городе для своей дочери. В таком случае их сыну будет удобно ходить и в школу.
 
 - Что? Брат Ли, ты говоришь, что мои папа и мама едут? Уже почти здесь?
 
 - Да, они звонили вчера вечером. Привезу их на автовокзал, и я забронировал номер в отеле, - ответил Ли Шицян.
 
 Он больше не торгует облигациями, потому что был очень занят делами компании. Фэн Юй рассказал ему о получаемой прибыли. Прибыль от продажи облигаций была ничтожной по сравнению с той, что была получена от торговли компании, поэтому Ли Шицян перестал торговать им. Кроме того, русский снова придёт в ближайшее время.
 
 Пока Ли Шицян находился на автобусной станции, Фэн Юй поручил У Чжигану убрать офис и склад.
 
 Когда сотрудники услышали, что приедет главный начальник компании, они поспешно убрали весь склад. Они беспокоились, что характер у него будет таким же, как у Фэн Юя. Выгонят ли их с работы, если он решит, что они работают недостаточно хорошо?
 
 Управляющий Фэн сказал, что в этом месяце они получат бонус в 100 юаней. Если они будут работать хорошо - будут получать бонус в размере 300 юаней, а на Новый год подарки. Это гораздо больше по сравнению с тем, что они получали на заводе.
 
 Ли Шицян волновался. Дядя Фэн имел чрезвычайно серьёзное выражение лица и молчал во время поездки.
 
 Приехав в компанию, Ли Шицян поспешно вышел из машины и открыл дверь для Фэн Синтая и Чжан Мухуа, а затем повёл их внутрь. Фэн Синтай уже бывал в компании, но Чжан Мухуа пришла сюда в первый раз.
 
 - Здравствуйте! Добро пожаловать! Проходите!
 
 У ворот они увидели, как десять молодых парней выбежали со склада и встали в два ряда, хлопая и крича в унисон Добро пожаловать!.
 
 - Пап, мам, вы наконец-то приехали, - с энтузиазмом сказал Фэн Юй, выйдя со следом.
 
 - Что это всё такое? Пускай они идут внутрь. Все эти формальности пугают меня! – сказал Фэн Синтай со спокойным выражением лица.
 
 - Хорошо, хорошо, хорошо. Всем вернуться к работе, - Фэн Юй махнул рукой и подошёл, чтобы взять мать за руку и проводить её внутрь.
 
 - Мам, ты ещё не была в компании. Смотри, этот большой склад - наш. Что вы думаете о дизайне и ремонте? Есть офисы, переговорные комнаты, столовая, рабочие помещения.. - сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Синтай отвёл Фэн Юя в сторону и прошептал: 
 
 - Где здесь туалет?
 
 - А? Там, в том углу. В этом районе мы - единственный склад со смывающимися туалетами, - сказал Фэн Юй.
 
 Прежде чем Фэн Юй успел договорить, его мама и папа бросились в туалет. Через минуту они оба выглядели более отдохнувшими. Оба они выглядели настолько суровыми на протяжении всей поездки просто потому, что им нужен был туалет!
 
 - Мама и папа, как вам было приветствие? Можно почувствовать себя суперздвездой, не такли? – с улыбкой спросил Фэн Юй.
 
 - Ты о чём вообще? Знаешь, почему мы здесь? Ты говорили нам, что занят заработком денег. Сколько ты заработал? Скажи нам сейчас же! – сказала Чжан Мухуа. Ли Шицян сказал им, что компания потратила более 100 000 юаней на три автомобиля. Этот никчемный ребёнок! На 100 000 юаней можно купить три дома в Бине!
 
 Фэн Юй уселся на стул и положил ногу на ногу, покачивая мыском одной из них.
 
 Фэн Синтай дал сыну подзатыльник и сказал: 
 
 - Перестань дёргаться и скажи нам!
 
 Фэн Юй невинно посмотрел на мать и пожаловался: 
 
 - Мама, папа ударил меня.
 
 - Так тебе и нужно! Мы задали тебе вопрос, и вы все еще не отвечаете нам! Посмотри на Сяо Ли, он быстро всё делает! – ответила ему мать.
 
 Ли Шицян улыбнулся и сказал: 
 
 - Дядя, тётя, Сяо Юй очень способный. Эта компания заработала много денег!
 
 Фэн Юй едва успел загордиться, как увидел, что его снова отец заносит руку и собирается ударить его. Он поспешно сказал: 
 
 - Компания заработала более миллиона юаней!
 
 Удар!
 
 Фэн Юй снова получил подзатыльник.
 
 - Пап, за что на этот раз? - спросил Фэн Юй.
 
 - Сколько раз я говорил тебе не лгать. Даже теперь ты смеешь мне врать? Эта компания только что начала свою деятельность, и ты говоришь мне, что мы заработали более миллиона юаней? Вы знаете, что такое один миллион юаней? - сердито сказал Фэн Синтай.
 
 Фэн Юй встал и недовольно ответил: 
 
 - Кто лжет? Вы можете спросить брата Ли, зарабатывает ли компания столько денег?
 
 Отец и мать Фэн Юя одновременно повернулись и посмотрели на Ли Шицяна. Он кивнул и сказал: 
 
 - Дядя, тётя, компания действительно заработала более миллиона юаней!
 
 - Что? Заработал миллион?! – голос Фэн Синтая стал тише. На складе было много людей, и он не хотел, чтобы об этом знали посторонние.
 
 - Да, мы действительно зарабатываем более миллиона. Заказы были подписаны, и мы получим первые платежи в течение нескольких дней. Все деньги будут на нашем счёте через полмесяца! Папа, мама, что ты хочешь купить? Дайте мне знать, и мы сможем позже пойти и всё купить! - с гордостью сказал Фэн Юй.
 
 - Сынок, ты делаешь что-то незаконное? Послушай меня, не делай ничего противозаконного, - озабоченно сказала ему мать.
 
 - Мам, о чём ты думаешь? Твой сын - гений. Я могу легко зарабатывать на законных основаниях, зачем мне заниматься чем-то нелегальным? Если вы не верите - можете спросить брата Ли. Деньги, которые мы заработали, абсолютно чистые! - сказал Фэн Юй. Но про себя подумал, первая сделка с Кириленко не считается.
 
 Ли Шицян снова выступил в качестве свидетеля для Фэн Юя и заверил его отца и мать.
 
 Это неправильно. Я - ваш сын, а брат Ли - только ваш будущий зять. Почему вы оба не верите моим словам, но верите ему? Меня что, усыновили? - подумал Фэн Юй.
 
 - Теперь ты упомянул, что мы с отцом очень хотели что-то купить. Мы хотели купить электрический вентилятор. Кажется, марки Ветер и дождь. Я слышала, что он дешёвый и прост в использовании. У старика Чжао из нашей деревни был один, ему сын купил, - сказала Чжан Мухуа.
 
 - Мам, Ветер и дождь - это наша компания. Мы дали каждому сотруднику два вентилятора и прибыль, которую мы получили с продажи, - объяснил ей сын.
 
 Подзатыльник.
 
 Он снова получил от отца подзатыльник.
 
 - Наша компания производит вентиляторы, и ты не прислал ни одного своей семье?!
 
 - …..
 
 Пап, мы можем просто нормально поговорить?
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      Глава 44. Выбор дома
 
 Вечером вся семья собралась вместе, чтобы пообедать в ресторане. Родители Ли Шицяна тоже пришли.
 
 Поскольку они больше не торговали облигациями, Ли Шицян разделил оставшиеся деньги, чуть более 110 000 юаней, поровну между двумя семьями. Отец Ли хотел, чтобы он вернулся и работал на почте. За эти несколько месяцев они тоже заработали более 50 000 юаней, этого достаточно, чтобы купить большой дом. Однако отец Ли не хотел, чтобы его сын потерял работу, которая обеспечит ему необходимый минимум.
 
 - Дядя Ли, брат до сих пор должен работать в компании. Мы не сможем обойтись без него. Кроме того, он тоже является акционером и одним из глав компании, - сказал Фэн Юй.
 
 - Глава компании? Разве она не принадлежит твоей семье? - с любопытством спросил отец Ли Шицяна.
 
 Фэн Юй только что понял, что Ли Шицян не сказал своей семье о том, что он владеет 10% акций компании. В худшем случае, они получат от продажи вентиляторов 3 миллиона юаней, и доля Ли Шицяна будет по крайней мере 300 000 юаней. Зачем ему возвращаться к работе на почте?
 
 Когда родители Ли Шицяна услышали, что он заработает не менее 300 000 юаней в этом году, их руки дрожали. Им пришлось выпить несколько чашек чая, прежде чем они успокоились. Позволить его сыну перестать работать на почте было мудрым решением, и ещё более мудрым решением оказалось разрешить ему встречаться с Фэн Даньин!
 
 Фэн Юй мысленно отметил про себя, что семья Ли была счастлива и не завидовала его семье. Он вздохнул с облегчением. Семья Ли, кажется, относится к семье Фэн как к равным.
 
 Родители Ли слышали, что Фэн Синтай и его жена собираются купить завтра дом, и они тоже хотели пойти вместе с ними. Они хотели купить большой и просторный новый дом.
 
 Все понимали, что это значит. Ли Шицян сидел и лыбился как чеширский кот. В то же время Фэн Даньин покраснела и смущённо потупила взгляд.
 
 ......
 
 - Отойди! Ты разве умеешь водить машину? - Фэн Юй как раз собирался сесть на водительское место, когда его оттащил отец.
 
 - Пап, я за рулем уже больше полумесяца. Ты можешь спросить брата Ли о моих навыках вождения.
 
 - Когда ты научился водить машину? - Фэн Синтай был в шоке. Он не знал, что его сын умеет водить.
 
 - Твой сын - гений. Назови мне что-нибудь, чего я не знаю, - ответил Фэн Юй.
 
 - В самом деле? Сою на нашем поле нужно удобрить. Я посмотрю, как ты будешь работать на ферме через два дня, - сказал Фэн Синтай.
 
 - Пап, ты же шутишь, правда?- Сказал Фэн Юй и закрыл рот. Он послушно двинулся на заднее сиденье со своей сестрой.
 
 Семья Ли Шицяна ехала впереди, обозначая путь Фэн Синтаю.
 
 - Эй, эта машина очень удобная. Здесь тихо, и она не шатается, - Фэн Синтай хотел поехать за рулём этой машины вчера, но Ли Шицян забронировал отель рядом с компанией. Они могут просто дойти до отеля от компании.
 
 - Папа, если тебе нравится, забери его! Мы можем просто купить новые автомобили. У твоего сына достаточно денег! - с гордостью сказал Фэн Юй.
 
 - Чушь. Разве ты не сказал вчера, это единственный раз, когда вы сможете получить такую высокую прибыль. В будущем всё будет не так хорошо, - сказала Чжан Мухуа.
 
 - Не волнуйтесь, у меня ещё полно идей для заработка денег! - ответил Фэн Юй. Его настоящая специальность – это инвестиции, и большой рынок уже был на подходе.
 
 По пути все радостно болтали. Через полчаса машина остановилась.
 
 - Дядя, тётя, мама, папа, это здание было построено в прошлом году и только недавно закончило ремонт. Посмотрите на планировку этого этажа, он довольно просторный, - сказал Ли Шицян.
 
 Ли Шицян выбрал это место, так как оно близко к будущей средней школе Фэн Юя и рабочему месту Фэн Даньин. Прогулка до школы или больницы занимает всего 10 минут. Отсюда до торговой улицы тоже можно дойти примерно за 10 минут. Этот дом расположен в центре города, и цены на недвижимость будут расти в будущем.
 
 - Этот дорога в школу Сяо Юя, и близко к работе Даньин. Это направление ведёт на торговую улицу. Первый Универмаг вон там. И это место недалеко от железнодорожного вокзала. До него можно дойти пешком меньше, чем за 20 минут. Есть ещё две автобусные остановки. Несмотря на то, что этот дом немного дорогой, я думаю, что это того стоит, - сказал Ли Шицян.
 
 - Насколько дорогой? 30 000? 50 000? - спросил Фэн Синтай.
 
 - Без ремонта около 1000 юаней за квадратный метр, так что стоимость будет более 100 000 юаней! - ответил Ли Шицян.
 
 - Что? За квадратный метр больше 1 000 юаней? И это без ремонта? Кто будет покупать такие дорогие дома? – возмутился Фэн Синтай.
 
 - Я! – прервал его Фэн Юй, - это слишком дешево. Я куплю две!
 
 Шлепок!
 
 Он снова получил подзатыльник:
 
 - Что ты кричишь? Думаешь, ты один можешь принять решение?
 
 Глядя на высокомерное выражение лица Фэн Юя, Фэн Синтай был готов вот-вот взорваться. Стоимость более 100 000 юаней за квартиру, и ты хочешь купить две? Зачем тебе две квартиры?
 
 Фэн Юй посмотрел на своего отца и сказал:
 
 - Папа, разве ты не сказал, что собираешься купить дом для меня? Почему я не могу высказать свое мнение? Посмотри на сестру. Она тоже хочет здесь жить
 
 Семья Ли была в этом плане проще. Они хотели купить новый дом для своего сына, и их не смущала цена. Это было также потому, что их родственники были рядом. Они не хотят терять лицо.
 
 - Сынок, пойдём посмотрим комнаты? – предложил отец Ли Шицяна.
 
 То, что сказал продавец, было похоже на то, что только что говорил Ли Шицян. Но он смог лучше всё сформулировать. Он говорил о светильниках, фэн-шуе, лифте, удобстве и так далее.
 
 Что больше всего интересовало Фэн Юя, так это то, что это здание высотное и в нём есть лифт! Фэн Юй не хотел подниматься по лестнице. Даже если бы это был второй этаж, он чувствовал бы усталость! По сути, он ленивый человек, который абсолютно не будет стоять, если сможет сидеть. Его цель – потихоньку уйти на пенсию до 30 лет!
 
 В вестибюле Фэн Юй случайно нажал кнопку лифта и вошёл в лифт. Продавец с любопытством посмотрел на него. Судя по одежде этой семьи, они не выглядят богатыми. Почему манера их речи была такой высокомерной? Хотите купить две квартиры? Я буду благодарен богам, если вы все сможете себе это позволить.
 
 Кроме того, этот молодой человек, кажется, знаком с лифтами лучше, чем она. Он часто ездит на лифте?
 
 - Я боюсь этого лифта. Он не упадёт? – прошептала Чжан Мухуа.
 
 Фэн Юй дал своей маме понять, что всё в порядке. Качество лифтов ещё считалось хорошим в ту эпоху. Это не похоже на качество лифтов в будущем, когда их устанавливают, даже когда они не прошли тесты на безопасность.
 
 В квартире были голые комнаты. Ремонта ещё не было. Фэн Юй обошёл вокруг и спланировал, как отремонтировать и украсить дом на свой вкус. В квартире было только несколько комнат, но это не имеет значения. Фэн Юй всегда мог купить две квартиры и сломать стену между ними. Таким образом, две квартиры станут одной, и будет больше комнат. Он всё спланировал и нанял людей для ремонта. Наконец, он сможет жить в многоэтажке!
 
 - Как вам эта квартира? - продавщица посмотрела на отца Ли Шицяна. Было очевидно, что пара выходит женится, и их семьи покупают это жильё для них. Она задавалась вопросом: Чем занимается этот человек? Он может позволить себе водить машину и хочет купить эту жилплощадь.
 
 - Мы хотим, чтобы все четыре были на этом этаже! - сказал Фэн Юй, размашисто взмахнув руками.
 
 - Две квартиры. Нам нужны эти две квартиры, - сказал Фэн Синтай, потянув Фэн Юя в другую сторону. Ни на что не годный сын. Зачем так много? Он уже обсуждал это с отцом Ли Шицяна. Они купят по квартире на одном этаже. Будет легче присматривать друг за другом.
 
 Фэн Юй вознёс взгляд к небу и подумал: Я заработал эти деньги, почему я не могу выразить своё мнение? Трёх комнат и одного зала недостаточно. Когда мама с папой придут, разве его не выселят в кабинет?
 
 - Вы хотите две квартиры? Пожалуйста, подождите минутку, я подготовлю контракт для вас! - взволнованно сказал продавец. Он не ожидал, что эта семья согласится так быстро. Квартира стоила более ста тысяч юаней, и они купили две, не моргнув глазом.
 
 Всегда приятно служить богатым людям!
 
 Примечания автора: некоторые говорили, что в 1988 году государственные предприятия были не такими бедными. Фактически, в 1988 году произошло перепроизводство товаров, и большое количество государственных предприятий могло выдавать только частичную заработную плату. И в этот раз Китай начал продавать свои ресурсы другим странам. Из них больше всего выиграла Япония.
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      Глава 45. Поход по магазинам в торговом центре
 
 - Два кожаных дивана. Этот стеклянный журнальный столик, тоже два. Вот эта двуспальная кровать, нам нужно четыре штуки, и ещё матрасы Симмонс. Ещё дайте нам два лучших электрических нагревателя воды. Две книжные полки из ясеня. Два 18-дюймовых цветных телевизора Panda и две стиральные машины Little Swan. Два холодильника Aucma, - перечислял Фэн Юй.
 
 В первом универмаге Фэн Юй покупал всё, что видел, и даже мог объяснить, зачем ему тот или иной предмет. Например, диван и матрас, чтобы хорошо отдыхать, книжные полки для чтения, цветной телевизор, чтобы смотреть новости и понимать состояние дел и т. д.
 
 В любом случае, Фэн Юй был богат. Эти вещи хоть и дорогие, но не выйдёт дороже дома. Таким образом, Фэн Синтай просто позволил сыну покупать всё, что он хочет.
 
 Продавец, который следовал за ними, был ошеломлен. Всё это было весьма шокирующе. Нормальный человек должен будет откладывать средства в течение нескольких месяцев, чтобы купить один пункт из этого списка. Было бы хорошо, если бы этот молодой человек покупал так много всего, но всё, что он хотел, было в двух экземплярах!
 
 - Молодой человек, все это очень дорого. Я думаю, вам стоит сначала поговорить со своей семьей, - продавец напомнил ему. Эта семья выглядела так, будто они из деревни. Может быть, они думали, что эти всё это дёшево?
 
 Фэн Юй посмотрел на продавца: 
 
 - Позвоните своему управляющему. Скажите ему, что управляющий Фэн из торговой компании Тай Хуа здесь.
 
 Торговая компания Тай Хуа? Продавец был в замешательстве. Затем начальник отдела бытовой техники увидел Фэн Юя и поспешно попросил продавца сообщить об этом управляющему. 
 
 - Вы не знаете о торговой компании Тай Хуа? Они производят вентиляторы Ветер и дождь, которые продаются у нас лучше всего.
 
 В течение половины месяца, эти вентиляторы принесли более тысячи юаней прибыли в ведомственный магазин. Также произошло увеличение продаж, особенно в отделе бытовой техники. Этот молодой человек - престижный гость магазина!
 
 Фэн Синтай видел, как Фэн Юй громко разговаривал с продавцом и хотел узнать, что произошло. Как раз когда он собирался подойти, хорошо одетый мужчина подошёл и пригласил их всех в офис управляющего.
 
 - Сяо Ли, что происходит? - прошептал Фэн Синтай. Они гуляли по универмагу и вдруг их привели в офис и подали чай.
 
 - Сяо Юй знает управляющего этого универмага, - сказал Ли Шицян. Он чувствовал, что в этом нет ничего плохого. Он представлял торговую компанию Тай Хуа, и когда он придёт в любой универмаг, управляющие будут у входа приветствовать его лично.
 
 - Пожалуйста, сядьте и выпейте чаю. Попробуйте и мои особые сигареты, - вежливо сказал управляющий. Он сожалел, что продавал вентиляторы Фэн Юя на его условияхх. Если бы они непосредственно приобретали товары, то получали бы более высокую прибыль. Если бы только они знали, что электрические вентиляторы Ветер и дождь будут так популярны.
 
 - Управляющий Фэн, я слышал, что кроме Бина в Лунцзяне, во всех других местах есть дистрибьюторы, продающие ваши вентиляторы, и их оптовые цены тоже довольно низкие, - сказал он.
 
 Услышав, что управляющий универмага обратился к Фэн Юю как к управляющему компании, все, кроме Ли Шицяна, были шокированы. Этот парень только что окончил среднюю школу, и менеджер универмага обратился к нему как к управляющему?
 
 - Да, поставщики вентиляторов в Лунцзяне есть не только в Бине. Управляющий Лю, что-то случилось? - намеренно спросил Фэн Юй.
 
 - Хахаха. Управляющий Фэн, как вы думаете, мы можем тоже приобрести товары на оптовой цене? – спросил он.
 
 - Ну, в этом нет ничего невозможного. Мы поговорим об этом в следующем месяце. Нужно дождаться окончания действующего контракта.
 
 Управляющий Лю не хотел ждать до следующего месяца. Он чувствовал, что чем больше вентиляторов он продал, тем больше он проигрывает.
 
 - Управляющий Фэн, давайте обсудим немного подробнее. Мы обещаем взять у вас больше вентиляторов. Как насчет 1000 единиц? - просил управляющий Лю. Первый Универмаг - самый большой торговый центр в городе Бин. Хотя у них было много конкурентов, управляющий Лю уверен, что он может продать все 1000 единиц вентиляторов этим летом.
 
 - Управляющий Лю, я пришёл сегодня, потому что я только что купил дом. Я намерен приобрести мебель, бытовую технику и материалы для ремонта, - сказал Фэн Юй.
 
 - Что вы хотите купить? Я попрошу своих людей доставить всё вам в дом и установить. Управляющий по ремонтным материалам - мой хороший друг. Я позвоню ему лично и попрошу предоставить лучшие материалы по самой низкой цене. Кто-нибудь занимается ремонтом? Если нет, я могу помочь вам найти подрядчика. Я гарантирую, что он быстро закончит ремонт, - сказал управляющий Лю.
 
 - Если вы действительно так искренны, то вопрос контракта можно обсудить дальше. Приходите завтра в мою компанию. Оптовые цены будут такими же, как и у других поставщиков, - сказал Фэн Юй. Он знал, что как только он начнет оптовую торговлю, эти люди захотят перейти от партии к покупке вентиляторов напрямую. Он уже подготовился к этому, и сегодня он только воспользовался менеджером Лю.
 
 Пока Фэн Юй и управляющий Лю обсуждали условия контракта, остальные наблюдали. Родители Ли Шицяна были в восторге от Фэн Юя. 
 
 Посмотрите на этого Фэн Юя, настолько способного, что даже управляющему первого универмага пришлось говорить с ним так вежливо, - родители Фэн Юя были очень горды.
 
 В течение следующего часа все молчали и ни у кого не возникало сомнений, когда Фэн Юй продолжил делать свои покупки. Согласно словам Фэн Юя, деньги предназначены для расходов. Если мы хотим что-то купить, мы должны купить лучшее! В любом случае, Фэн Юй заплатит за все покупки.
 
 Фэн Юй также пытался убедить своих родителей остаться в городе Бин и не возвращаться на ферму. У них был только небольшой участок земли, и возделывать его бессмысленно. Их сын теперь богат. Они должны наслаждаться жизнью дома. Может быть, Фэн Юй слишком скучал по готовке своей матери.
 
 К сожалению, родители отказались. Они не привыкли к городской жизни, и здесь у них нет друзей. Поэтому Фэн Юй решил купить новый дом для них в деревне.
 
 Когда родители Фэн Юй уехали - они уехали на джипе. На ферме дорожные условия были не очень хорошими. Поэтому джип больше подходил для них. Во всяком случае, джип был припаркован на складе и редко использовался.
 
 За джипом стоял грузовик с доставкой. Фэн Юй купил бытовую технику для своего дома. Родители упрекнули его в том, что он так много тратит, но улыбка на их лицах говорила об обратном.
 
 ......
 
 В то время не было крупных ремонтных компаний. Фэн Юй не доверял этим мелким компаниям. Поэтому он нанял несколько опытных ремонтников, и сам наблюдал за ремонтом. Стены были покрашены, плитка изменена, установлены унитазы и ванны, и т. д. Только стоимость ремонта, не считая зарплаты рабочих, составляла около 100 000 юаней. Фэн Юй не сказал об этом своей семье, и они подумали, что ремонт стоил всего 10 000-20 000 юаней.
 
 В своей предыдущей жизни Фэн Юй знал, что стоимость ремонта выше стоимости дома. Ещё через пару лет он снова захочет отремонтировать дом!
 
 Рабочие выполнили своё дело очень эффективно. Ремонт был завершен за несколько дней. После этого Фэн Юй позвонил в первый Универмаг, чтобы они привезли всю мебель и бытовую технику.
 
 Как только всё было закончено, Фэн Юй сел на кожаный диван и посмотрел на свой недавно отремонтированный современный дом. Это был дизайн его дома из его воспоминаний. Наконец, тот дом, к которому он привык!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/306875
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      Глава 46. Команда брата Ки
 
 Раздался телефонный звонок.
 
 - Алло? - Фэн Юй взял телефон с журнального столика, закинул ногу на ногу и откинулся на спинку дивана. Гораздо удобнее было иметь телефон дома. К счастью, Ли Шицян раньше работал на почте и смог организовать быструю установку телефонных линий в их домах. Другим всё ещё приходилось ждать очереди для их установки.
 
 - Сяо Юй, пришла телеграмма от Кириленко. Нам подготовиться? - спросил Ли Шицян. Он был очень взволнован. Каждый раз, когда Кириленко приезжает, они могут заработать состояние.
 
 Фэн Юй внезапно сел и сказал: 
 
 - Подожди меня в компании, я скоро приду!
 
 Прочитав телеграмму, Фэн Юй немедленно попросил адвоката приехать. В телеграмме говорилось, что Кириленко приедет с командой, чтобы осмотреть рынок Бина и найти торгового партнера.
 
 Ли Шицян услышал содержание телеграммы и спросил: 
 
 - Сяо Юй, в телеграмме не упоминалось о нас. Они ищут других деловых партнеров?
 
 Фэн Юй сказал: 
 
 - Этот деловой партнер, безусловно, мы! Во-первых, мы несколько раз сотрудничали и понимаем друг друга. Во-вторых, я могу говорить и писать по-русски. В общении будет меньше проблем. Ещё эта телеграмма была отправлена нам. Это означает, что у них есть намерение работать с нами. Наконец, у нас есть средства, и мы находимся в равном положении. Если они в состоянии вывести 1 миллион рублей, мы также можем вывезти 4 миллиона юаней.
 
 Видя уверенность Фэн Юя, Ли Шицян больше не беспокоился. Хотя Фэн Юй всё ещё подросток, он более способный предприниматель, чем он. Кроме того, касаясь бизнеса, Фэн Юй ещё не понёс никаких потерь.
 
 Например, Фэн Юй сказал, что казначейскими облигациями можно будет торговать через прилавок, и это действительно произошло. Фэн Юй также сказал, что электрические вентиляторы будут продаваться, и вентиляторы действительно расходятся как горячие пирожки. Теперь Фэн Юй сказал, что Кириленко будет работать с ними, и Ли Шицян твердо верит его словам.
 
 Когда пришел адвокат, Фэн Юй долго разговаривал с ним в офисе.
 
 Фэн Юй хотел понять некоторые моменты в политике правительства, и будет ли его бизнес-план нарушать какие-либо законы или правила. После разрешения для себя всех недопониманий, Фэн Юй тем более с нетерпением ждал приезда Кириленко.
 
 На этот раз Кириленко действительно привел команду. Было в общей сложности 12 человек, кроме него. Фэн Юй с Ли Шицяном на машине могли подвезти меньше половины из них. Остальные должны были взять такси до отеля сами.
 
 - Брат Ки, на этот раз ты привлёк большую команду. Вы готовитесь к крупной деловой сделке? - спросил Фэн Юй.
 
 - Фэн, я вернулся и рассмотрел то, что ты сказал в прошлый раз. Я думаю, мы можем так сделать. Но я не одинок в этом вопросе. Я не могу сам принять решение, - сказал Кириленко и указал на сидящего рядом. Похоже, что в эту команду входят не только его подчинённые, но и деловые партнеры. Кириленко незаметно подмигнул Фэн Юю.
 
 - Вас зовут Фэн Юй? Вы тот друг Кириленко? У вас хорошие отношения, но мне всё равно. Для того чтобы сделать дело с нами, вы должны сперва показать вашу искренность, - сказал молодой человек рядом с Кириленко.
 
 Фэн Юй поставил чашку и спросил: 
 
 - Искренность? Что вы подразумеваете под искренностью?
 
 - Это то, что нам нужно. Сколько вы нам заплатите? - сказал молодой человек.
 
 Фэн Юй поднял бумагу и незаметно посмотрел на Кириленко. Разве это не то, что Кириленко купил в прошлый раз? Но, количество кажется около одной десятой последней покупки. Похоже, Кириленко не доверяют его деловым партнерам.
 
 - Около 50 000 рублей. Здесь слишком мало. Мне трудно договориться о более низких ценах, - ответил Фэн Юй. В последний раз Кириленко потратил 300 000 рублей, а то, что указано в этом списке, стоит около 30 000 рублей. Фэн Юй намеренно сказал более высокую цену. Он знал, что Кириленко, должно быть, ещё больше повысил цены, когда вернулся в Советский Союз. 
 
 Кириленко с облегчением услышал цену Фэн Юя. В прошлый раз он потратил на товар 300 тысяч рублей и сообщил, что теперь его стоимость составит 470 тысяч рублей. Он даже сказал, что это было потому, что он нашёл очень хорошего китайского друга, который помог ему купить всё по специальной цене.
 
 Теперь после того, что сказал Фэн Юй, Кириленко не боялся, что партнеры заподозрят его.
 
 Кириленко подумал: Каждый раз я езжу в Китай. Остальные просто ждут дома и делят прибыль. Почему я не могу заработать немного больше? Если бы мы с Фэн Юем не были хорошими друзьями, то как бы мы могли получить так много дешевых товаров в Китае?
 
 Несколько человек кивнули. Цены на эти китайские товары действительно были такими, как сказал Кириленко. Даже если этот Фэн Юй заслуживает доверия, он все равно должен быть квалифицирован, если хочет вести с ними дела.
 
 Кириленко сказал, что Фэн Юй очень способен и знает много людей в Бине. Это тоже нужно доказать.
 
 Фэн Юй посмотрел на этих молодых людей. Он знает, что они были такими же как Кириленко. Они должны быть сыновьями высокопоставленных офицеров Советской Армии. Каждый из них был очень высокомерен. Если Кириленко прибыл, чтобы привезти деньги, тогда эти люди здесь, чтобы Фэн Юй их прикончил!
 
 Фэн Юй сказал только одно предложение, и эти люди поверили, что он действительно очень способный человек.
 
 - Мы, Торговая Компания Тай Хуа, - первая компания в городе Бин, имеющая разрешение на импортную и экспортную торговлю! - громко сказал Фэн Юй.
 
 Что касается того, была ли Тай Хуа первой компанией, которая получила эти разрешения, у этих русских не было никакой возможности это узнать. В любом случае, Фэн Юй сказал это, чтобы обмануть их. То, как он произнёс это, впечатляло и вселяло уверенность.
 
 Конечно, все эти люди выглядели изумленными. Этот молодой человек, которого Кириленко нашел, действительно очень способный!
 
 - У меня всё ещё есть вопрос. Вы хотите торговать с нами, но у вас есть деньги? Если вы хотите нам помочь приобрести товар, вам нужны деньги. Наши деловые сделки должны составлять не менее 500 000 рублей! - сказал молодой человек.
 
 Фэн Юй сделал удивлённое выражение лица и сказал: 
 
 - 500,000 рублей? Вас так много, и так мало денег? Разве я не сказал брату Ки, что должно быть не менее 1 миллиона рублей? Если у вас так мало денег, думаю, я найду другого партнера.
 
 Фэн Юй думал, что если так много людей приехали, это должны быть какие-то крупные деловые сделки. Но он не ожидал, что эти люди так далеки от того, что он себе представлял. Похоже, что Фэн Юй слишком многого ожидал от них.
 
 Некоторые из друзей Кириленко были смущены. Им было непросто собрать 500 тысяч рублей. Экономика Советского Союза была хуже, чем Китая в то время. Это было только второе поколение армейских офицеров, а не бизнесменов.
 
 Кириленко встал и попытался разрядить обстановку. Он сказал: 
 
 - Фэн, мой друг. Мы уже несколько раз сотрудничали. Почему бы не продолжить работать вместе? Ещё у нас есть преимущества при перевозке. Мы можем организовать железнодорожные перевозки в Москву. Мы очень хотели бы иметь дело с тобой. До тех пор, пока товары, которые понадобятся из Советского Союза, не являются контрабандой или противозаконными, мы можем привезти их!
 
 Несколько других людей кивнули в знак согласия. Пока Фэн Юй готов работать с ними и поставлять им дешевые товары из Китая, у них нет никаких проблем.
 
 Фэн Юй неохотно согласился, и все, счастливые, начали пить.
 
 После того, как они напились, Фэн Юй потянул Кириленко в сторону.
 
 Кириленко приобнял Фэн Юя за плечо. Он поблагодарил его за помощь перед друзьями. Отцы этих людей имели более высокие звания, чем отец Кириленко, и эти люди фактически смотрели на Кириленко свысока. Они поехали с ним в Китай, потому что подозревали, что он что-то делает за их спинами.
 
 Кириленко сказал Фэн Юю, что хочет продолжать работать с ним. Если Фэн Юй сможет выйти с 50 000 рублей, Кириленко поможет ему уладить всё остальное.
 
 Фэн Юй серьёзно посмотрел на Кириленко: 
 
 - Брат, я не шутил. У меня действительно 1 миллион рублей. Если вы действительно сможете привезти товар, который я хотел из Советского Союза, то мы подпишем контракт завтра!
 
 Кириленко был в шоке. У Фэна есть миллион рублей?!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/306876
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      Глава 47 - Импорт подержанных роскошных автомобилей
 
 На следующий день Кириленко и его команда отправились в торговую компанию Тай Хуа. Кириленко и Фэн Юй подписали торговое соглашение. В соглашении оговариваются условия и обязанности обеих сторон, например, сторона Советского Союза отвечает за перевозку товаров из Москвы в город Бинг, условия оплаты, срок поставки и т.д. Однако не было никакого упоминания о типе товаров в соглашении.
 
 Брат Ки, чего ты хочешь на этот раз?
 
 Ты можешь порекомендовать что-то хорошее? - спросил Кириленко небрежно.
 
 Фэн Юй щелкнул пальцами, и У Чжиган вошел в комнату, держа два электрических вентилятора Ветер и Дождь, потом положил их на стол.
 
 Взгляни. В настоящее время это самый популярный электрический вентилятор в Китае. Электрические вентиляторы Ветер и Дождь. Безопасный, легкий, красивый и экономичный. Я специально придержал пару для вас, - сказал Фэн Юй.
 
 Глаза Советских людей выпучились, когда они увидели, что электрический вентилятор можно закрепить на столе, стуле, шкафе и т. д. Они даже охнули от удивления, когда Фэн Юй положил пальцы в лопасти вентилятора и не повредил себя.
 
 Советские люди среагировали именно так, как предполагал Фэн Юй. В СССР производят электрические вентиляторы, но они такие же, как в Китае. Они производят эти металлические, дорогие, громоздкие, шумные и плохо спроектированные электрические вентиляторы.
 
 От 14 до 15 рублей за одну штуку? Это слишком дешево! Кириленко немедленно заказал 20 000 единиц! Если бы у них было больше денег, они заказали бы больше.
 
 Остальными товарами были в основном пищевые продукты, такие как ветчина, консервы, сладости, напитки Jianlibao, а остальное - текстильные изделия.
 
 Советский Союз является одним из мировых лидеров в тяжелой промышленности, но их легкую промышленность сейчас обгоняет Китай.
 
 Фэн Юй вычислил общую стоимость. Он добавил на 5% больше оптовой цены на электрические вентиляторы и, вместе с ними, общая сумма составила почти 600 000 рублей. Кириленко и его партнерам не хватает денег.
 
 Но Фэн Юй махнул рукой: Всего лишь 100 000 рублей. Я верю вам. Если у вас все еще есть пустые вагоны, я могу отправить вам больше товаров! Вы можете просто доставить то, что я хочу, а потом компенсировать разницу. Мы можем обменяться!
 
 Бартерная торговля?
 
 Советские люди посмотрели друг на друга.
 
 Основываясь на своем прошлом опыте, они должны заплатить Фэн Юю полную стоимость до загрузки и доставить товар. После того, как они получат его, они будут загружать товар, который хотел получить Фэн Юй, и доставлять его в город Бинг. В то же время Фэн Юй должен будет заплатить за всё до доставки.
 
 Фэн Юй на самом деле попросил их отправить груз, который он хотел от Советского Союза, в качестве оплаты за разногласия. Но они отвечают за транспортировку, и Фэн Юй все еще должен заплатить за часть транспортных расходов. Фэн Юй не боится, что они смошенничают?
 
 Фэн Юй, возможно, не доверял другим, но он все же доверял Кириленко. Пока Кириленко хочет зарабатывать деньги, Фэн Юй является его важным деловым партнером.
 
 Конечно же, Кириленко согласился, от имени остальных. В Советском Союзе они собирались использовать аванс в размере от 20% до 30%, чтобы сначала получить товар. Разница может быть погашена через два месяца. Советские люди немедленно начинают обсуждать, какие другие товары они хотят.
 
 Когда они заказали товаров на 1 миллион рублей, Кириленко спросил Фэн Юя, какие товары он хотел бы от Советского Союза.
 
 Подержанные автомобили. Европейские подержанные автомобили. Если нет проблем с производительностью автомобилей и по разумной цене, я куплю все, что вы сможете найти! - ответил Фэн Юй.
 
 В ту эпоху тарифы на импортные автомобили были очень высокими, но для подержанных автомобилей тарифы были как обычные товары. Это было очень дешево по сравнению с новыми автомобилями. В Китае есть много людей, которые любят импортированные автомобили, но не могут себе позволить. Они могут позволить себе только покупку отечественных автомобилей.
 
 Фэн Юй вспомнил, что в его предыдущей жизни была богатая женщина из Шанхая, которая сделала целое состояние на импорте подержанных роскошных автомобилей. В течение десяти лет она получила несколько миллиардов долларов. Она отправляла машины через море, но для одной партии требовалось много времени.
 
 Фэн Юй, с другой стороны, будет импортировать эти автомобили по железной дороге. Преимуществом использования этого транспорта была скорость, а Бин-Сити очень близок к границам. Фэн Юй уверен, что он может быстро захватить северо-восточный рынок и постепенно распространить торговлю по всему северному региону.
 
 У Кириленко и его партнеров был беспокойный взгляд. Они думали, что Фэн Юй захочет многого. С их связями они могут даже помочь получить ему контрабандные предметы. Но они не ожидали, что Фэн Юй захочет только подержанные европейские автомобили.
 
 У них нет запасов. Если количество будет велико, осуществить это будет очень хлопотно. Но они уже обещали Фэн Юю, что они могут достать все, что захотят.
 
 Фэн, мы можем взять подержанные автомобили для вас, но в небольшом количестве, - смущенно сказал Кириленко.
 
 Фэн Юй поднял брови и сказал: Ничего. Главное берите роскошные автомобили. Mercedes, BMW, Волга или спортивные автомобили, такие как Ferrari, Lamborghini и т. д. Мне нужны только дорогие! 
 
 Если бы Кириленко предоставил какую-нибудь Ладу или что-то еще, для Фэн Юя не было бы никакой прибыли.
 
 Европейские страны имели более низкие тарифы между собой. Разница в цене для BMW в Советском Союзе и Китае может быть более чем удвоена. Фэн Юй заберет подержанные роскошные автомобили из Советского Союза и отремонтирует эти автомобили в Китае. Затем он будет продавать их по двойной цене. Он не беспокоится, что на эти автомобили не будет спроса.
 
 Фэн, помимо подержанных автомобилей, ты хочешь чего-нибудь еще? Машины, произведенные в нашей стране, очень хорошие и продвинутые. Тебе интересно это? - спросил Кириленко.
 
 Фэн Юй подумал и сказал: Тогда мне нужны запчасти. Например, запчасти для машин, используемых в сельском хозяйстве и запчастях для тракторов. Я всё еще провожу маркетинговые исследования. Я дам вам знать, когда мне будет нужно что-то еще.
 
 Нет проблем, мы можем легко получить всё, что угодно, - ответил Кириленко. Они все выдохнули с облегчением. С их связями они могут легко получить запасные части для Фэн Юя.
 
 На этот раз у них было всего 500 000 рублей, но куплено товаров на 1 миллион рублей. У Фэн Юя был 1 миллион рублей, и он попросил товаров на 1,5 миллиона рублей.
 
 Этот способ ведения бизнеса позволил обеим сторонам одновременно покупать больше товаров. Транзакции по-прежнему будут записываться в книгах, но только часть денег будет отправлена на их счета.
 
 После уточнения деталей их торговли Фэн Юй с любопытством спросил: Каждый раз, когда вы перевозите так много товаров, как вы платите налог?
 
 Все, что Куриленко покупал каждый раз, было очень разным и складывалось в вагоне поезда. Фэн Юй очень интересовался тем, как Кириленко проходит таможню, и как он платит налоги.
 
 Кириленко подмигнул Фэн Юю и сказал: Эти товары - военные поставки. Нам не нужно платить налоги!
 
 Твою мать. Эти люди были более наглыми, чем он себе представлял. Транспортировка этих товаров в качестве военных принадлежностей и получение с них прибыли!
 
 Может ли Фэн Юй избежать налогов? Конечно, нет! Его компания является частным предприятием, и она должна платить налоги. Хотя тарифы были намного дешевле для подержанных автомобилей, чем на новые, но они все еще были очень дорогими. Фэн Юй также поинтересовался налоговыми ставками для металлических запчастей, и налоги также были не очень низкими. Как он может избежать налогов на законных основаниях?
 
 Фэн Юй думал об этой проблеме, когда хотел сделать бизнес на подержанных автомобилях класса люкс. Он обсудил это с адвокатом и пришел к выводу, что он может импортировать эти автомобили в качестве другого предмета. Хотя он все еще должен платить налоги, налоги будут на 90% дешевле и законно.
 
 Для импорта автомобилей ты должен платить налоги, но как насчет импорта запчастей или импорта металлолома? Если бы все шины и сиденья были сняты с автомобиля, автомобиль считался бы сломанным металлом. Затем шины и сиденья могут быть импортированы как части. Как только "металлолом" и "части" прибудут, они могут быть собраны в автомобиль.
 
 50% или 60% налог будет снижен до уровня ниже 20%. Это хороший вариант.
 
 Пока он сможет сделать это 3-5 раз, но и в такой ситуации 1 миллион рублей Фэн Юй будет приносить прибыль в несколько миллионов или даже больше 10 миллионов! Когда это произойдет, у него будут деньги, чтобы войти в финансовый рынок Китая большим мальчиком.
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      Глава 48 - Сборка автомобилей
 
 Кириленко и его команда вернулись в Советский Союз вскоре после подписания контракта. Они оставили свои контактные данные для торговой компании Тай Хуа. Таким образом, торговая компания Тай Хуа может связаться с ними после того, как закупка товаров будет завершена, и Кириленко сможет организовать транспортировку.
 
 Кириленко также станет источником того, что Фэн Юй хотел в Советском Союзе, и свяжется с ним, чтобы узнать, согласен ли он с ценой, которую там предлагают.
 
 Фэн Юй передал закупку товаров Ли Шицяну и остальным своим сотрудникам. Они вернулись к поставщикам, которые работали с ними ранее. Цены были такими же, как в прошлый раз. Если эти поставщики будут не согласны, они найдут новых поставщиков.
 
 В то время как Ли Шицян и остальные сотрудники были заняты закупками, Фэн Юй отправился на Моторный завод с У Чжиганом.
 
 Менеджер Фэн, вы хотите узнать о прогрессе в заказе? Будьте уверены, в ваших заказах не будет никаких задержек. Фактически, вторая партия также укомплектована, - сказал директор Ли.
 
 Поздравляю! Я слышал, что старый директор завода собирается уйти в отставку, и вам будет предложено занять его место, - сказал Фэн Юй. Директор Ли в настоящее время является заместителем директора в Моторного завода - второй человек на заводе.
 
 Хахаха, это пока не решено. Хотя директор Ли так сказал, он улыбался все время. Старый директор фабрики потребовал досрочный уход на пенсию из-за его болезни. Таким образом, директор Ли был следующим в очереди на эту должность. Он доказал свою состоятельность, вытащив фабрику из убытков. Кто еще может конкурировать с ним за эту должность?
 
 Я пришел сюда сегодня по нескольким причинам. Во-первых, поздравить вас. Во-вторых, мне нужно проверить ход производства и, наконец, спросить, заинтересован ли Моторный завод в сборке автомобилей? - сказал Фэн Юй.
 
 Автомобильная сборка? Боюсь, что нет. Директор Ли с сожалением покачал головой. Он хотел этого, но не мог позволить. На его заводе было много квалифицированных рабочих, но их опыт заключался не в сборке автомобилей. Завод также не может позволить себе сборочные линии для автомобилей.
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: Это не сложно и не требует больших механизмов. Нужна простая установка шин и сидений, а также окраска распылением. Я думаю, ваши работники могут сделать это, правильно?
 
 Даже сам Фэн Юй может установить шины и сиденья. Разве эти опытные рабочие 8-го уровня с Моторного завода не могут?
 
 Просто шины и сиденья? Я не понимаю, что вы имеете в виду, - ответил директор Ли.
 
 Фэн Юй объяснил директору Ли. Он сказал ему, что он импортирует несколько партий металлолома, затем собирает их в машины, ремонтирует экстерьеры, а затем продаёт. Количество небольшое, но ему нужны работники и место для сборки.
 
 Это ... Это законно? - обеспокоенно спросил директор Ли.
 
 Закон не сказал, что это незаконно. Я получу разрешения на продажу автомобилей. Вы просто скажите мне, сколько вы просите у меня за каждую машину, - ответил Фэн Юй.
 
 Это ... Мне нужно сначала встретиться с остальными директорами. Могу ли я ответить вам завтра? - спросил директор Ли.
 
 Фэн Юй встал и сказал: Нет проблем. Если вы не хотите этого делать, я могу пойти на фабрику Бин Фэя. Они тоже производят автомобили.
 
 После того, как Фэн Юй ушел, директор Ли немедленно вызвал всех начальников цехов для встречи, чтобы обсудить, могут ли они заняться этой работой, и если да, то, сколько они должны взимать.
 
 Когда директора услышали, что есть новая работа, они все начинали соревноваться за эту работу. Им все равно, является ли это законным или нет.
 
 Даже если это незаконно, контракт будет подписан, и торговой компании Тай Хуа все равно придется заплатить им. Если торговая компания Тай Хуа не сможет этого сделать, они всегда могут конфисковать автомобили в качестве платы. Кроме того, Моторный завод является государственным предприятием, и они могут легко возложить всю ответственность на торговую компанию Тай Хуа. Что может сделать им городское правительство?
 
 Если городское правительство не разрешает фабрике делать эту работу или, в другом случае, решит наказать заказчиков, тогда ладно, правительство может самостоятельно заплатить рабочим.
 
 Это обсуждение не продлилось и минуты, и началось соревнование среди работников, с целью получить работу. Установка шин и сидений намного проще, чем сборка большого генератора. Как они могут не знать, как это сделать?
 
 Фэн Юй сказал, что он отправится на завод Бин Фэя, если они не захотят принять эту работу. Почему они должны отдавать им эту возможность? Все это время фабрика Бин Фэя была лучше, чем они!
 
 На самом деле у моторного завода есть деньги. На их счетах было много денег, которые были предоставлены государством для исследовательских целей, но они не могут забрать себе эти гранты. Было также много долгов. Руководители моторного завода находились под большим напряжением.
 
 Поскольку сейчас есть работа и деньги, как они могут отказаться?
 
 Посмотрите на электрические вентиляторы Ветер и Дождь. Вентиляторы хорошо продаются на рынке, и вскоре они будут продаваться по всей стране. Никто не жаловался на то, что эти вентиляторы были "низким" товаром, и репутация фабрики не была запятнана. Этот Фэн Юй по-прежнему достаточно надежный человек при ведении бизнеса.
 
 Во второй половине дня Фэн Юй получил звонок лично от директора Ли. Моторная фабрика готова взять на себя работу, но количество не может быть слишком маленьким. Каждый раз должно поставляться не менее 30 автомобилей, и их прибыль не может быть менее 1000 юаней за автомобиль.
 
 Фэн Юй согласился. Хотя плата, потребованная Моторным заводом, была немного большой, она по-прежнему была приемлемой. Как только эти автомобили будут собраны и отремонтированы, его прибыль может составлять несколько миллионов юаней!
 
 Фэн Юй также сказал директору Ли, что отремонтированные автомобили будут временно храниться на моторном заводе, и он заплатит им за инвентаризацию. Максимум один месяц, и они начнут собирать автомобили.
 
 Через два дня Кириленко, наконец, позвонил, но принес нехорошие новости.
 
 Фэн Юй не знал, что в эту эпоху Советский Союз был таким же, как Китай, когда у них была политика закрытых дверей, и они были самодостаточными.
 
 Самыми популярными автомобилями в Советском Союзе были Лада и Волга, а также небольшое количество британских и японских импортных автомобилей.
 
 Фэн Юй сказал Кириленко, что он не хочет советские машины. Это означает, что остались только британские и японские импортные автомобили. Японские автомобили в Советском Союзе были в основном контрабандой. Таким образом, в японские автомобили нужно вносить много изменений. Британские автомобили, кажется, совсем не подходят.
 
 Фэн Юй был немного разочарован. Он может импортировать автомобили только одной страны. Почему Советский Союз не может импортировать немецкие, французские автомобили или другие европейские автомобили?
 
 Только тогда ему пришло в голову, что отношения Советского Союза с Германией и Францией не очень хорошие. Даже если бы были машины из этих стран, количество было бы очень низким.
 
 Он решил забыть об этом. Ладно, британские автомобили вовсе не плохие. Но какие были марки? Фэн Юй хотел знать, есть ли какие-либо марки, которые он знал в своей предыдущей жизни.
 
 После того, как Кириленко рассказал Фэн Юю о британских автомобильных брендах, Фэн Юй снова был в восторге.
 
 Rolls-Royce, Jaguar, Aston Martin, Rover, Land Rover, Bentley и Lotus. В своей предыдущей жизни каждый бренд считался брендом элитных автомобилей. Хотя некоторые из брендов были приобретены другими компаниями, ценность всё еще сохранялась.
 
 Я хочу автомобили всех этих брендов! Если шасси автомобиля, двигатель и другие основные компоненты в норме, я возьму все, что вы можете достать! - взволнованно сказал Фэн Юй.
 
 Эти старые Lada должны быть утилизированы и заменены на Rolls-Royce, Aston Martin или Land Rover!
 
 Кириленко рассказал Фэн Юю о ценах на автомобили. Он связался с бизнесменом, который специализируется на подержанных автомобилях британских марок. 
 
 Итак, Кириленко и его деловые партнеры изо всех сил старались не допустить, чтобы Фэн Юй перестал вести с ними дела. Предприниматель не хотел продавать свои автомобили, поскольку цена, которую они предложили, была слишком низкой, но эти офицеры армии Советского Союза сказал ему, что эти машины предназначены для военного использования, и он должен продать им автомобили задешево. В противном случае ……
 
 Во всяком случае, цена на автомобили была самой низкой. Обычные цены на эти автомобили составляли от 100 000 до 200 000 рублей. Теперь эти автомобили стоили менее 60 000 рублей. Сейчас у Кириленко было чуть больше 30 автомобилей, а общая стоимость - более 1,5 млн. рублей.
 
 Фэн Юй сразу согласился. Он может отказаться от запчастей для всех этих автомобилей, Фэн Юй попросит Кириленко как можно скорее отправить сами автомобили. Он может покрыть разницу в стоимости.
 
 Как только эти автомобили будут отремонтированы, активы Фэн Юя удвоятся!
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      Глава 49 - Ожидание
 
 Производство электрических вентиляторов было очень быстрым. Менее чем через месяц все заказы были завершены.
 
 Те дистрибьюторы, которые подписали контракт, собрали свою последнюю партию товаров. В настоящее время торговая компания Тай Хуа имеет несколько миллионов юаней на банковском счете.
 
 В южных провинциях появлялись еще несколько марок дешевых электрических вентиляторов, но качество было не слишком хорошим. Поскольку электрические вентиляторы Ветер и Дождь уже заняли рынок крупных городов, эти дешевые вентиляторы не появлялись на большом рынке. Однако они были сосредоточены на небольших городах и деревнях, и неплохо справлялись.
 
 Фэн Юй был очень доволен. Они подписали контракт с крупными магазинами и получили преимущество.
 
 По крайней мере, в этом году не было другого завода электрического вентилятора, который мог бы конкурировать с вентиляторами Ветер и Дождь. Электрические вентиляторы этой компании были впереди с точки зрения продаж и прибыли.
 
 Фэн Юй не единственный, кто заработал целое состояние. Дистрибьюторы также много зарабатывали. На юге развитие городов, численность населения и температура были выше, чем в городе Бин. Дистрибьюторы подняли цену на 15%, и вентиляторы все еще быстро продавались. Некоторые дистрибьюторы заказывали еще больше товара.
 
 Товары для Кириленко были загружены в вагоны поездов и были переправлены в качестве Продуктов питания и текстиль на экспортных документах. С помощью Управления внешней торговлей все прошло гладко.
 
 500 000 рублей было переведено на банковский счет компании. Менеджер Чжу был очень рад, когда узнал эту новость. Этот молодой босс действительно способный. За такое короткое время он принес компании 500 000 рублей! Также были довольны руководители Управления внешней торговлей. 
 
 Фэн Юй хотел, чтобы каждый раз отправлялось, по меньшей мере, 30 автомобилей. Для первой партии Кириленко внес некоторые коррективы. Он добавил японскую Toyota Crown, чтобы общая стоимость была чуть больше 1 миллиона рублей. Фэн Юй также перевел деньги на банковский счет компании Кириленко.
 
 Директор Чжао, о нет, я теперь должен называть вас главным инженером Чжао! Директор фабрики Чжао, запасные части прибыли в город Бинг. Ваши грузовики готовы забрать их? - спросил Фэн Юй по телефону.
 
 Хахаха, я заместитель! Заместитель главного инженера. Запчасти здесь? Моя сторона готова, и я сейчас же отправлю свои грузовики. Директор Чжао был счастлив. Вчера было объявлено, что он был назначен заместителем главного инженера. Его продвижение случилось благодаря доверию Фэн Юя.
 
 Подержанные автомобили были отправлены на моторный завод для сборки, покраски, чистки и ремонта. Завод даже собрал группу рабочих, у которых были некоторые знания об автомобилях. Это было сделано для того, чтобы все прошло гладко. Они все еще хотели продолжать сотрудничество с Фэн Юем.
 
 Эти машины будут собираться одну неделю, а Фэн Юй, наконец, вернется на ферму. Было объявлено уведомление о поступлении в школу.
 
 Фэн Юю потребовалось три часа, чтобы добраться до фермы. Накануне был дождь, и дорога была немного грязной. Его старая Лада несколько раз застряла в грязи. Фэн Юй уже решил, что он заберет себе Land Rover из партии подержанных автомобилей!
 
 Ли На медленно шла домой из школы. Она получила уведомление о поступлении в высшее учебное заведение. Она была принята в лучший вуз в городе Бинг. Но то, что сделало ее счастливее, было то, что Фэн Юй тоже поступил в ту же высшую школу, что и она.
 
 В эту школу было допущено в общей сложности четыре человека. Один из них всегда был лучшим учеником в своей школе. Было обычно, что лучший студент попал в лучшую высшую школу. Ли На знала, что она отлично справилась с вступительными экзаменами, поэтому для нее это не было сюрпризом. Что касается успешного поступления Фэн Юя в эту школу, она не хочет знать причину. Однако, как Вэнь Дунцзюнь тоже поступил?
 
 Её школьный учитель предположил, что было очень мало людей, которые подавали заявки в эту высшую школу в этом году, и Вэнь Дунцзюну просто повезло!
 
 Те студенты, которые получили балл лучше, чем Вэнь Дунцзюнь, но не решили подать заявку, должны жалеть уже сейчас! Учителям также было жалко этих учеников. Окончить высшую школу - это очень престижно, к тому же, не будет экзаменов для поступления в Университет!
 
 Ли На улыбалась, пока гуляла. Она будет в той же школе, что и Фэн Юй. Она задается вопросом, будет ли она с ним в одном классе? Было бы лучше, если бы она сидела рядом с ним.
 
 Когда она вспомнила, что Фэн Юй так долго не связывался с ней, она немного рассердилась. Фэн Юй в течение месяца был в Бинг-Сити и до сих пор не вернулся!
 
 Разве Вэнь Дунцзюнь не вернулся несколько недель назад? Почему Фэн Юй так долго там находится?
 
 "Забудь это" - говорила она себе, если Фэн Юй вернется сегодня, она не будет сердиться на него. Но вернется ли он сегодня?
 
 Гудок, гудок!
 
 Позади нее раздался автомобильный гудок, и Ли На переместилась на обочину дороги. На дороге было мало автомобилей. Что за гудки? Выпендреж!
 
 Позади неё раздался волчий вой. Вот теперь Ли На по-настоящему разозлилась! Как кто-то может вести себя как хулиган и позволять себе такое на улице!
 
 Когда она обернулась и хотела начать ругаться в голос, она улыбнулась. Фэн Юй, это Фэн Юй! Он вернулся!
 
 Ли На, куда ты идешь? Уведомление о поступлении получила? - спросил Фэн Юй, высунув голову из окна машины.
 
 Да. Ты только что вернулся? - ответила Ли На.
 
 Да. Я ехал три часа. Кстати, я не знаю, где взять уведомление. Можешь ли ты показать мне дорогу туда? - спросил Фэн Юй.
 
 Школа была такой большой. Откуда он мог не знать, где забирать уведомление? Ли На не разоблачила ложь Фэн Юя и пошла к машине.
 
 Фэн Юй вышел из машины и открыл дверь для Ли На: Пожалуйста, садись.
 
 Где ты взял машину? Ты знаешь, как ей управлять? - с любопытством спрашивает Ли На. На всей ферме только государственные чиновники имели право ездить на таком автомобиле. Хотя богатые семьи тоже ездили, автомобили, которые они покупали, были в основном дешевыми домашними джипами.
 
 Я купил его. Автомобиль удобен. Держись крепче. Поехали! Как мои навыки вождения? Я говорю правду, я вожу уже больше 10 лет! - гордо сказал Фэн Юй.
 
 "Бред сивой кобылы. Сколько тебе сейчас лет?" - спросила Ли На, закатывая глаза.
 
 Фэн Юй улыбнулся и промолчал. Его опыт вождения действительно был уже очень большим, но это была в его предыдущей жизни.
 
 Вот, это для тебя. Я увидел это и подумал, что он будет хорошо смотреться на тебе, поэтому купил его , - сказал Фэн Юй, передавая Ли На розовую заколку для волос.
 
 Да кому нужны твои подарки? - сказала Ли На, схватив заколку для волос. Она хотела сразу же надеть ее. Фэн Юй настроил зеркало заднего вида для Ли На, чтобы она могла полюбоваться заколкой для волос на голове.
 
 Он хотел подарить Ли На и другие вещи, такие как одежда, украшения и т.д., но Ли На все еще жила на ферме, и если бы она приняла подарки от Фэн Юя, как она объясняла бы это своим родителям? Эта заколка для волос был более подходящим подарком. Он довольно дешевый, поэтому Ли На сможет объяснить родителям. Самое главное, ей нравятся заколки для волос.
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли На. Ее улыбка заставляет его забыть о своих заботах.
 
 Что ты всегда смотришь на меня? - Ли На склонила голову и покраснела.
 
 Фэн Юй подразнил ее и сказал: Я смотрю в зеркало заднего вида. Мне нужно посмотреть, нет ли машин.
 
 Ли На в ответ сердито посмотрела на Фэн Юя.
 
 "Хахаха, да я просто дразню тебя. Я смотрел на тебя, потому что ты прекрасна", - сказал Фэн Юй.
 
 Лицо Ли На еще сильнее покраснело, и она сказала: Чепуха.
 
 Фэн Юй улыбнулся и не ответил ей. Он медленно поехал в школу.
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      Глава 50 - Игра на берегу реки
 
 В школе Фэн Юй забрал своё уведомление и уведомление Вэнь Дунцзюня. Он хотел остаться с Ли На, но она должна была быть дома уже в полдень.
 
 После того, как Фэн Юй ушел, учителя сплетничали за его спиной. Семья мальчика выиграла в лотерею? Я слышала, что его сестра нашла богатого бойфренда! Посмотрите на машину Фэн Юя. Она такая же, как у правительственных чиновников. Женщины-учителя жаловались на свою судьбу. Почему они не могут найти богатого бойфренда?
 
 В эту эпоху, пока человек дерзкий, пока готов терпеть лишения, бизнес определенно будет приносить больше, чем работа на других! Фэн Юй не заботится об этих замечаниях.
 
 Пойдем и поиграем на берегу реки завтра. Я заберу тебя. Фэн Юй сказал Ли На.
 
 Я не могу. Мои родители не позволят мне, - ответила она.
 
 Мы будем не одни. Сообщи своим родителям, что с нами будут одноклассники. Из нас только четверо допущены в высшую школу. Мы должны заботиться друг о друге. Ты просто расскажешь своим родителям, и они обязательно позволят тебе уйти. Я попрошу Лю Кун а пойти с нами, - сказал Фэн Юй.
 
 Ли На очень хотела пойти и поиграть. Она кивнула и спросила: Тогда, в какое время завтра?
 
 Восемь утра. У нас будет пикник в полдень, и я отвезу тебя обратно до наступления темноты, - ответил Фэн Юй.
 
 Вернувшись домой, Ли На сказала маме и отцу, и они действительно были согласны. Она будет посещать высшую школу в городе. Они должны быть вместе и не подвергаться издевательствам со стороны других студентов из города.
 
 Фэн Юй пригласил Лю Куна, и он также согласился. Лю Кунь был немного взволнован, когда услышал, что Фэн Юй приедет на джипе, чтобы забрать их. Он никогда раньше не сидел в джипе.
 
 Мама, папа, я вернулся! Крикнул Фэн Юй, когда он добрался до дома.
 
 Ох, мой сын вернулся. Скажи мне, что ты хочешь есть, я пойду и приготовлю , - сказала Чжан Мухуа. Она была очень счастлива снова увидеть Фэн Юя. Фэн Юй провёл один месяц в Бинг-Сити, а она совсем не привыкла к тому, что рядом с ней не было сына.
 
 Миска лапши на обед. Можем ли мы поесть пельмени вечером? - спросил Фэн Юй.
 
 Хорошо, а ты садись и смотри телевизор, - ответила Чжан Мухуа.
 
 Где папа? Спросил Фэн Юй.
 
 Он пошел на рыбалку с твоим дядей Сунем. Теперь у него есть джип, он не перестает хвастаться. Рыбы, которую он поймал, не хватит даже для оплаты бензина! ответила Чжан Мухуа.
 
 Фэн Юй улыбнулся. Сколько стоит бензин? Во всяком случае, суммы, которую Фэн Юй зарабатывает за месяц, достаточно, чтобы родители жили на неё целый год!
 
 Во второй половине дня Фэн Юй передал уведомление о поступлении Вэнь Дунцзюнь, они играли в Супер Марио весь вечер. Благодаря тому, что его сын был принят в лучшую высшую школу города, Вэнь Дэгуан просто позволил им играть.
 
 На следующее утро Фэн Юй заправил бензином джип, забрал Вэнь Дунцзюна, Ли На и Лю Куна и поехал на реку.
 
 Сразу по приезду на реку Вэнь Дунцзюнь снял с себя одежду, и, одетый только в шорты, и держа трубку, бросился к воде. Лю Кунь поступил так же.
 
 Фэн Юй и Ли На просто несли удочку и сетку и медленно шли к водоему, чтобы ловить рыбу.
 
 Речной берег, ветерок, трава, вода, плачущие ивы, солнце. Этот пейзаж прекрасен, как живопись.
 
 Ли На сидела рядом с Фэн Юем. На ней было ярко-желтое платье и розовая заколка, подаренная Фэн Юем вчера.
 
 Фэн Юй все еще восхищался красотой Ли На, когда ......
 
 Всплеск!
 
 Вода полетела на лицо Фэн Юя. Этот чудесный момент был испорчен!
 
 Прекращайте ловить рыбу. Идите и играйте в воде! Она не холодная! сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Лицо Вэнь Дунцзюна внезапно стало очень раздражающим.
 
 Всплеск!
 
 Лю Кунь также плеснул водой в Фэн Юя. Он очень сожалел о своем решении позвать с собой этих двоих.
 
 После нескольких раз Фэн Юй рассердился, снял одежду и остался в шортах. Он вошел в воду и начал разбрызгивать её на этих двоих.
 
 Вскоре Ли На также вошла в воду, чтобы играть.
 
 Платье Ли На быстро намокло, и Фэн Юй поспешно крикнул "стоп". Он встал перед Ли На и попросил ее поменять одежду в джипе. Это платье можно оставить на крыше для сушки. Платье было мокрым и прилипало к телу Ли На. Фэн Юй мог позволить видеть такую Ли На другим.
 
 Пойдем, я научу тебя плавать. Фэн Юй поспешно оттащил Ли На от этих двух идиотов.
 
 Ли На снова зашла в воду, и Фэн Юй медленно вел ее к более глубокой части реки. Они остановились, когда уровень воды достиг их шеи. Ли На дернула за руку Фэн Юя и не осмелилась отпустить.
 
 Доверься мне. Расслабься и медленно подними ноги. Я буду держать тебя, - сказал Фэн Юй.
 
 Ли На качает головой. Если она поднимет ноги, ей придется пить речную воду?
 
 Фэн Юй внезапно отпустил Ли На, она начала падать назад, но Фэн Юй поймал талию Ли На обеими руками и медленно помог ей удержаться на воде.
 
 Не бойся. Я рядом с тобой. Пойми, это очень легко. Пока ты не боишься, ты можешь плавать. Наш учитель говорил когда-то: "Плотность человеческого тела меньше плотности воды, поэтому мы можем плавать, - сказал Фэн Юй.
 
 Ли На перестала размахивать руками и ногами. Она медленно расслабилась, и она обнаружила, что действительно держится на воде!
 
 Но как я могу перевернуться? - спросила она.
 
 Медленно поверни свою талию. Я буду держать тебя, не волнуйтесь, - сказал Фэн Юй.
 
 Когда Фэн Юй держал ее, его руки случайно прижались к попе Ли На. Она начала паниковать и снова замахала руками.
 
 Извини, это была случайность. Фэн Юй извинился.
 
 Ли На закрыла глаза и прошептала: "Все нормально. Я не против".
 
 Не против? Это одобрение?
 
 Всплеск! 
 
 Вода снова полетела в голову Фэн Юя!
 
 "Что вы здесь делаете? Идите, играйте!" Снова этот идиотский Вэнь Дунцзюнь!
 
 Я учу ее плавать. Идите играйте. Мы присоединимся к вам через некоторое время! - крикнул Фэн Юй, вытирая воду с лица.
 
 Ты учишь плаванию? Это я мастер! Я умел плавать, когда мне было три года, а когда мне было пять лет, я купался в реке. Мое прозвище - Белая рыба реки! - гордо сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Плавал с машинной покрышкой и имеет наглость говорить, что он Белая рыба реки?
 
 Фэн Юй указал на спину Вэнь Дунцзюня и закричал: Беги, там змея!
 
 Вэнь Дунцзюнь испугался и отчаянно замахал руками. Всплески были сильными, но он отплыл только на метр.
 
 Фэн Юй ухмыльнулся Вэнь Дунцзюну: Даже черепахи быстрее вас, Белая рыба!
 
 Лю Кунь подплыл к Вэнь Дунцзюню и сказал: Он просто дразнит тебя. Нет здесь змей. Пойдем туда. Там есть ловушка для креветок (длинная клетка для ловли креветок) .
 
 Фэн Юй повернулся к Ли На и потер руки: Итак, давай продолжим наши уроки плавания.
 
 "Я устала, помоги мне. Я буду мыть вишни и сливы. Давай что-нибудь поедим", - сказала Ли На.
 
 Твою мать, эти чертовы ребята. Нарушили все мои планы
 
 Фэн Юй помог Ли На встать и вернуться на берег.
 
 Ли На пошла к джипу, высушила одежду и шорты, и взяла фрукты к краю воды. Пока она мыла фрукты, Фэн Юй вернулся к месту рыбалки и поднял удочку. Приманка была съедена.
 
 К счастью, Вэнь Дунцзюнь и Лю Кунь украли рыб, которые быле в ловушке. Хотя рыбы были маленькими, их было достаточно. Они сделали небольшой костер и начали готовить, используя маленькие ветви деревьев. Четверо ребят сидели вместе и ели рыбу.
 
 В дополнение к жареной рыбе была жареная ветчина, жареная баранина, жареные моллюски и креветки на гриле.
 
 После того, как они наелись, они легли на траву и начали говорить о своих мечтах и амбициях.
 
 Я хочу быть ученым и изобретать много нового. Я буду строить ракеты, - громко сказал Лю Кунь.
 
 Ученые скучны. Я хочу быть государственным чиновником, и когда я стану высокопоставленным чиновником, я буду отвечать за вас! - сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Ли На улыбнулась и сказала: Я хочу быть учителем, как мистер Сунь. Я хочу помочь тем, кто не может позволить себе учебу.
 
 Фэн Юй развел руками и сказал: Моя мечта - зарабатывать деньги. Заработаю денег и помогу своим мечтам реализоваться!
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      Глава 51 - Вэнь Дунцзюнь - идиот
 
 "Эй, эй, быстрее сюда. Тут утки," - Вэнь Дунцзюнь лежал в кустах и махал Фэн Юю. 
 
 Убежденный Вэнь Дунцзюнем, Фэн Юй снова украл из дома дробовик для охоты. Только в этот раз Лю Цзичуаня не было рядом. Он присоединился к армии. 
 
 Фэн Юй всегда хотел спросить Лю Цзичуаня, если бы он в тот день не пошел и не встретил медведя, навредил ли бы он Вэнь Дунцзюню?
 
 В любом случае трагедия из прошлой жизни Фэн Юя не произошла и позволила ему заранее заработать большую сумму денег. 
 
 Фэн Юй решил забыть этот вопрос. Возможно, что даже сам Лю Цзичуань не знает ответа. Импульсивные люди делают множество вещей, о которых потом сожалеют. 
 
 "Хорошо прицелься и на счет "три" стреляй одновременно со мной. Готов? Один, два..." - сказал Фэн Юй.
 
 Бах! Бах!
 
 Два выстрела раздались друг за другом. Вэнь Дунцзюнь встал и начал радоваться. Фэнь Юй очень рассердился!
 
 "Я сказал на счет "три"! Я досчитал только до двух, но ты уже выстрелил!" - злобно сказал Фэн Юй. Когда он выстрелил, все утки уже улетели.
 
 "Что ты сказал? Я тебя не услышал. Смотри, я подстрелил утку. Я - снайпер!" - громко сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Фэн Юй: "......"
 
 Вот идиот!
 
 Вэнь Дунцзюнь пошел и поднял утку только с половиной тела. Черт! В утку попали оба патрона. От мяса весом 1 кг осталось только полкило.
 
 "Хахаха. Как ты собираешься это есть? Даже если ты сможешь ее почистить, сможешь ли ты ее приготовить?" - Фэн Юй безжалостно смеялся над Вэнь Дунцзюнем.
 
 "Ну, я хотя бы лучше тебя! Но утка... Забудь. Оставим ее тут," - Вэнь Дунцзюнь запнулся и решил выкинуть тело. 
 
 "Это оружие предназдначено для охоты на крупных животных, а не на птиц," - сказал Фэн Юй.
 
 "Охотится на птиц скучно. Ну, в ближайшие полчаса добычи все равно не будет. Я видел много одуванчиков и грибов вокруг леса. Мы не можем вернуться с пустыми руками," - сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня и подумал: "Что за странные мысли! Ты когда-нибудь видел охотников, возвращающихся с охоты с грибами? Я зарабатываю миллионы каждую минуту, и сейчас я здесь с тобой, чтобы охотиться. А сейчас ты просишь меня собирать грибы?"
 
 "Пошли. Чего ты ждешь?" - сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Вэнь Дунцзюнь привел Фэн Юя обратно в лес. В то время, как первый наслаждался собиранием грибов, второй просто лениво ходил рядом. 
 
 Эх, чьи это земли? Здесь арбузы!
 
 "Эх, эх, эх. Тут есть арбузы. Сегодня так жарко. Давай украдем один для утоления жажды," - сказал Фэн Юй.
 
 Глаза Вэнь Дунцзюня заблестели. Здесь ферма арбузов? Пошли! Арбузы с ферм намного слаще, чем из магазинов.
 
 "Подожди. Мне кажется, эта земля принадлежит дяде Тяню. Он очень жесток. Если нас поймают, то мы отправимся в ад," - сказал Фэн Юй.
 
 "Я видел его этим утром. Он уехал в деревню, чобы продавать арбузы. На ферме никого не должно быть. Я говорю тебе, я - эксперт в выборе арбузов. Я найду самый лучший для тебя," - громко сказал Вэнь Дунцзунь с видом, кричащим "поверь мне".
 
 Треск!
 
 Прикладом дробовика он начал открывать арбузы. Неспелый, следующий.
 
 Треск!
 
 Еще один арбуз был разбит. Неспелый, не хочу!
 
 Когда Вэнь Дунцзуюнь дошел до восьмого арбуза, Фэн Юй быстро остановил его. Он точно тот эксперт, каким себя объявил? Даже если он откроет все арбузы на ферме, не сможет найти хороший.
 
 "Стой. Этот спелый. Давай быстрее возьмем его и сходим проверить, вернулись ли утки," - сказал Фэн Юй.
 
 "Хорошо. Давай просто возьмем этот. Пару дней назад я приходил сюда с братом Ляном. Третий по счету арбуз был лучшим!" - гордо сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Фэн Юй хотел спросить его: "Чем тут гордиться?"
 
 Когда двое поедали свои половинки арбуза, маленькая фигура появилась перед фермерской хижиной. 
 
 Тяньцзе был оставлен мамой и папой для присмотра за арбузами. Он только собирался вздремнуть, как вдруг услышал грохот снаружи.
 
 Воры крадут арбузы!
 
 Все были из одной деревни. Если кто-то истощен жаждой и хочет арбуз, пусть берет. Тяньцзе не будет их останавливать и даже поможет срезать арбуз.
 
 Тяньцзе хотел оставить Фэн Юя и Вэнь Дунцзюня, но потом второй начал крушить все арбузы. Он был здесь не для того, чтобы есть их. Он здесь, чтобы создавать проблемы.
 
 Тяньцзе набрался храбрости и вышел. Двое парней были слишком увлечены арбузом и не сразу заметили его.
 
 "Вы крадете арбузы!" - неожиданно выпрыгнул Тяньцзе и крикнул.
 
 Вэнь Дунцзюнь быстро бросил арбуз, повернулся и направил дробовик на Тяньцзе.
 
 Тяньцзе испугался. Им нужно было приносить оружие, чтобы украсть арбузы? Дуло было направлено на него, от чего его ноги размякли.
 
 Фэн Юй быстро забрал дробовик: "Ты с ума сошел? Как ты можешь целиться в людей!"
 
 Вэнь Дунцзюнь посмеялся и сказал: "Он не был заряжен." Он нажал на курок, чтобы это доказать.
 
 "Это все равно было неправильно. Посмотри на Тяньцзе. Он так напуган, что сейчас заплачет!" - Фэн Юй положил ружье и подошел к Тяньцзе.
 
 Ааа!!!!!!!!!!!!!
 
 Тяньцзе начал плакать. Он был слишком напуган, чтобы плакать до этого момента.
 
 Меньше, чем за полминуты, его маленькое лицо покрылось слезами.
 
 Вэнь Дунцзюнь остолбенел. Он хотел только припугнуть этого маленького мальчика. Кто знал, что он так испугается? Когда Вэнь Дунцзюнь сам был маленьким, то мог даже зажигать петарды на руках.
 
 "Не плачь. Я только пошутил," - Вэнь Дунцзюнь пытался успокоить ребенка.
 
 Ааа~ ~ ~ ~ Ааа~ ~ ~ ~ 
 
 Тяньцзе все еще плакал. Вэнь Дунцзюнь начинал паниковать. Если Тяньцзе расскажет это отцу, его изобьют!
 
 "Перестань плакать. Скажи мне, что ты хочешь?" - быстро сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 "Папочка попросил меня следить за арбузами, а ты их разрушил," - все еще плача, сказал Тяньцзе.
 
 "Не плачь. Могу я заплатить за них? Я дам тебе по три цента за каждые полкило. Все эти арбузы весят примерно 50 кг. Я дам тебе 5 юаней," - Вэнь Дунцзюнь взял у Фэн Юя деньги и дал их Тяньцзе.
 
 Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня и подумал: "Почему платить должен я? Ладно, забудь. Украсть арбузы было моей идеей."
 
 Тяньцзе перестал плакать и держал деньги в своей маленькой руке: "Нет, я знаю, что вы собираетесь охотиться. Возьмите меня с собой."
 
 "Ты хотя бы поднять дробовик можешь? Даже если ты сможешь его нести, тебя унесет при первом же выстреле. Торопись и возвращайся обратно. Мы уйдем," - ответил Вэнь Дунцзюнь.
 
 Вдруг послышался звук автомобиля. Плохо! Дядя Тянь вернулся!
 
 Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь посмотрели друг на друга и бросились бежать. Не было времени думать об охоте и сборе грибов. Они бежали к своей машине.
 
 Вечером Тяньцзе с отцом пошли к дому Фэн Юя. Выслушав всю историю, Фэн Синтай начал извиняться и бил Фэн Юя метлой. После того, как гости ушли, Фэн Юй лег на диван, а его отец обрабатывал ему раны.
 
 Фэн Юй считал себя невиновным. Он не обижал Тяньцзе и дал 5 юаней из своего кармана! Почему все возместилось на нем? Тот ребенок, скорей всего, забрал деньги себе.
 
 Но на следующий день Фэн Юй увидел Вэнь Дунцзюня и почувствовал себя намного лучше.
 
 Отец Вэнь Дунцзюня подвесил его и избил ветками ивы. Его также неоднократно били, пока его нос не начал кровоточить. Посмотрим, сможет ли он еще хоть раз целиться в людей.
 
 Еще более важным было то, что мать Вэнь Дунцзюня не останавливала наказание, а даже помогала бить своего сына. Пара хорошо провела время, играя в это. Они даже сломали несколько ветвей ивы. "Думаешь, что попал в третью среднюю школу в городе и теперь можешь делать все, что захочешь? Если у тебя плохой характер, то не имеет значения, как хорошо ты учишься!"
 
 Дробовики обеих семей были сломаны, поэтому, кажется, они больше никогда не будут охотиться снова.
 
 На следующий день позвонил Ли Шицян и сказал, что машины готовы. Были даже люди, спрашивающие о ценах. Фэн Юй нужен был ему в Бин-Сити.
 
 Фэн Юй наконец-то нашел повод выбраться с фермы. Ему больше не придется видеть этого идиота Вэнь Дунцзюня. Тот вечно втягивает его в неприятности.
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      Глава 52 - Повышение узнаваемости марки
 
 "Сяо Юй, ты наконец-то вернулся. Какова стоимость этих машин? Несколько людей спрашивало о них," - сказал Ли Шицян.
 
 "Они оставили свои контакты?" - спросил Фэн Юй.
 
 "Да, но почему ты не позволяешь нам продавать? Разве стоимость автомобилей не обесценится, если мы продолжим держать их у себя?" - спросил Ли Шицян.
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли Шицяна и сказал: "Почему ты так думаешь? Разве не сами люди предлагают цены за машины? Цены, которые они предлагают, достаточно высоки? Я гарантирую, что они станут еще больше менее, чем за три дня!"
 
 Согласно просьбе Фэн Юя , каждая модель автомобиля должна быть восстановлена. Фэн Юй хочет поднят цены на эти машины!
 
 Какими были автомобили класса люкс в Китае сейчас? Две марки, Мерседес-Бенц и BMW, недавно набрали некоторую популярность в стране. Популярность Тойоты также увеличились с юга до запада. Самой популярной моделью была Тойота Краун.
 
 Узнаваемость остальных марок в Китае все еще была маленькой. Хотя в стране и было еще несколько автомобилей класса люкс, но о них мало кто знал. Например, помимо Роллс-Ройса, который был все еще немного известен, другие британские автомобили класса люкс, импортируемые Фэн Юем, по-прежнему были относительно неизвестны.
 
 Большинство богачей Китая только недавно получили свои деньги, поэтому не имели больших знаний в этой области и предпочитали экстравагантно демонстрировать.
 
 Но в Китае было мало импортных автомобилей. В большинстве случаев они не могли взять даже одну такую машину, даже если имели деньги. Кроме того, было много "полумагнатов", которые были богаты, но не особенно. 
 
 Такие люди отчаянно нуждаются в хорошей машине, но не могут позволить себе новую и импортную. Это та часть рынка, к которой стремится Фэн Юй. 
 
 Те, кто умеет водить, садятся за рули. Ваша работа в течение этих нескольких дней будет находиться снаружи больших отелей и компаний. Поезжайте туда и рекламируйте! - сказал Фэн Юй.
 
 Все были в недоумении. Что это за работа?
 
 ......
 
 Сегодня две особенные машины появились перед входом в Отель Бин-Сити. Они были очень выделяющимися и заниженными. Синяя и красная. Никто из прохожих не смог хотя бы и секунды не посмотреть на них. 
 
 Два водителя вышли из автомобилей и начали спорить?
 
 "Как ты водишь? Ты вообще знаешь, как водить? Мой автомобиль стоит больше миллиона юаней. Ягуар! Ты когда-нибудь слышал о такой марке? Ты можешь себе ее позволить?" - парень в больших солнечных очках вышел из синей машины и толкнул парня из красной. Он умышленно дважды громко упомянул "Ягуар".
 
 "Ты думаешь, что единственный водишь здесь хороший автомобиль? Моя машина стоит больше миллиона юаней. Лотус! Спортивный автомобиль! Ты знаешь о таких?" - водитель красного автомобиля так же громко ответил. 
 
 "Мой автомобиль - спортивный. Если я нажму на газ, ты увидишь только свет моих задних фар!" - сказал водитель Ягуара.
 
 "Лжец, ты помешан на лжи. Я до сих пор не видел автомобилей, которые могли бы обогнать меня на улицах Бин-Сити. Не веришь? Может устроим гонку?" - сказал водитель Лотуса.
 
 "Договорились. Думаешь, напугал?" - ответил водитель Ягуара.
 
 Оба парня развернулись, сели в свои автомобили и одновременно завели двигатели. Момент и они уже пропали!
 
 Ваау~ ~ ~ ~
 
 Прохожие были шокированы. Оба автомобиля были действительно быстрыми. Не удивительно, что они стоят больше миллиона юаней. Но никто даже и не заметил, что ни у одной машин не было номерного знака.
 
 Купить автомобиль на сумму более миллиона юаней? Если у кого-то было столько денег, то он мог внести депозит в банк и жить даже на одних процентах всю свою жизнь.
 
 Только тогда главный начальник вышел из отеля, показал в направлении автомобилей и спросил своих людей: "Чьи это были машины? Довольно быстрые. Даже быстрее, чем моя Волга!"
 
 "Директор, я тоже не знаю, но схожу и выясню это," - ответил один из его подопечных.
 
 Спустя некоторое время он вернулся и назвал марки автомобилей. Ягуар и Лотус. Спортивные автомобили!
 
 "Спортивные автомобили? Название соответствует их скорости! Иди и узнай цену и место, где я смогу их купить," - сказал начальник.
 
 То же самое произошло и во многих других знаменитых местах. Автомобили, о которых никто раньше не знал. Очень красивые автомобили. Некоторые выглядели элегантно, некоторые престижно, некоторые роскошно, а некоторые властно.
 
 И никто до этого не видел этих машин в Бин-Сити. Но по спорам между водителями люди узнали, что это были импортные и очень дорогие автомобили класса люкс. 
 
 Были те, кому они понравились. Они посылали своих подопечных узнать больше. Всем было интересно узнать о том, кто владеет этими автомобилями и где их можно купить. Если бы владельцами были сами водители, то все бы уже давно знали о том, как они богаты!
 
 За три дня Фэн Юй днями и ночами отправлял своих работников рекламировать автомобили. На третью ночь кто-то "случайно" упомянул название торговой компании Тай Хуа, которая продавала эти автомобили.
 
 Торговая компания Тай Хуа?
 
 Все люди, желающие купить автомобили, начали искать эту компанию. Новости в их кругах разлетелись. Мерседес-Бенц и BMW - ничто. Появились британские автомобили. Ты знаешь о королеве? Королева, которая сидела и спорила лицом к лицу с великими? Она тоже ездит в таком автомобиле!
 
 ......
 
 "Это компания Тай Хуа?"
 
 "Кого вы ищете?" - спросил У Чжиган.
 
 "Я - генеральный менеджер Швейной фабрики Дин Тай, Чжао Динтай. Это моя бизнес-карта." - сказал мужчина.
 
 "Фабрика одежды? Мы не закупаем одежду," - сказал У Чжиган и попытался проводить Чжао Динтая к выходу.
 
 "Эх, я здесь не для продажи. Я слышал, что ваша компания продает британские автомобили. Вы можете их показать?" - ответил Чжао Динтай.
 
 "Как вы узнали? Их не так много, но многие смотрят их сейчас. Вы должны подождать, пока они закончат," - сказал У Чжиган.
 
 "Прошу вас. Я хочу купить один из ваших автомобилей как можно скорее. Я могу дать наличными," - ответил Чжаон Динтай.
 
 Позавчера у него были деловые переговоры с начальником соседней области, который посмотрел на его автомобиль, FSO (рус. Завод Легковых Автомобилей), и ушел. Начальник сказал, что Чжао Динтай не может себе позволить купить даже достойную машину, что значит, что у него нет финансовой стабильности!
 
 Этот начальник водил только отечественный Ауди 100.
 
 Чжао Динтай слышал, что у компании Тай Хуа есть партия импортных, почти новых подержанных автомобилей класса люкс. После ремонта они выглядят совсем как новые. Если он купит их автомобиль и никому не скажет, никто даже и не поймет, что он подержанный.
 
 В таком случае, если кто-то посмотрит на его автомобиль, то буде знать, что у его компании финансово все хорошо. Люди не знают марку автомобиля? Это не имеет значения до тех пор, пока он "случайно" упоминает, что она стоит больше миллиона юаней.
 
 У Чжиган привел Чжао Динтая в Моторный завод. Фэн Юй приказал всем приводить покупателя туда к двум часам дня. Пусть эти люди знают, что многие интересуются их автомобилями. Так они смогут повысить торг. 
 
 Во-первых, многие из них, как Чжао Динтай, хотят договориться в цене. Использованный автомобиль стоимостью более 500 000 юаней? 
 
 Но работники торговой компании Тай Хуа были непоколебимы. Если не ты, то кто-нибудь другой купит этот автомобиль за эту же цену. Им также позволили самим посмотреть автомобили, чтобы они сами знали их состояние.
 
 Компания Тай Хуа была уверена в ценах и качестве своих автомобилей. Забудьте. Не имеет смысла торговаться!
 
 Эти машины все еще дешевле, чем импортный Мерседес, обслуживание было также хорошим. Внешний вид, к тому же, почти новый. Кто догадается, что эти автомобили подержанные?
 
 Именно так восемь человек, собравшихся в этот день, и купили автомобили. Компания Тай Хуа получила 4 миллиона юаней наличными!
 
 На следующий день они продали семь автомобилей, на третий - пять. Оставшиеся автомобили, включая Тойоту Краун, были проданы на четвертый день. Однако, Фэй Юй оставил себе один Ленд Ровер.
 
 Так как дела компании шли в гору, Фэн Юй позвонил Кириленко и спросил о дате прибытия второй партии.
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      Глава 53 - Сун Сяофэн
 
 Кириленко был в шоке, когда узнал, что Фэн Юй продал все 30 машин меньше, чем за месяц. Он был все еще в процессе сбора второй партии. В Москве было не так много британский автомобилей класса люкс. 
 
 По словам Кириленко, он может приобрести еще 100 автомобилей и все от имени армии Советского Союза. Иначе он бы не смог себе такого позволить.
 
 Фэн Юй не был этим доволен. Он хотел заработать миллиард юаней на этом бизнесе. Теперь же кажется, что после вычета стоимости налогов и т.д., он может заработать только 10 миллионов.
 
 Если бы другие знали, о чем думает Фэн Юй, им бы стало плохо. 10 миллионов юаней было мало? Сейчас в Китае не так уж и много миллионеров!
 
 Но были и хорошие новости. Кириленко и его партнеры должны были заработать много денег. В этом месяце им нужен был товар стоимостью в миллион рублей. Фэн Юй уже попросил Ли Шицяна связаться с поставщиками. Благодаря Ли Шицяну Фэн Юй мог просто раздавать приказы. 
 
 Однако, хорошее длилось недолго, и беда постучалась в двери.
 
 Во-первых, Фэн Юй думал, что это были правительственные чиновники. Может быть, правительство не позволяет ему заниматься продажей подержанных автомобилей? Но, послушав своих работников, он узнал всю историю. Были люди, которые хотели купить его автомобили, но они все уже были распроданы. 
 
 Почему они беспокоят его из-за таких мелочей? Просто скажите, что все продано и им нужно подождать месяц.
 
 Хотя Фэн Юй и ворчал в душе, но все равно поехал в компанию. Он хотел увидеть, кем был этот высокомерный клиент. Он хотел показать своим подопечным, как может управлять таким типом людей.
 
 Он заметил, что в его компании что-то было не так. Здесь было много людей, но почему все они были запуганы? 
 
 Его подопечными были дети работников Моторного завода. С рождения они были причинами всех проблем и драк. Чего они могли бояться?
 
 "Ли Шицян, что происходит?" - спросил Фэн Юй.
 
 "Так ты их начальник? Фэн Юй?" - послышался высокомерный голос.
 
 Фэн Юй обернулся и увидел мужчину, сидящего на стуле.
 
 Это было слишком надменно! Все мои люди стоят, а ты один сидишь на стуле? Думаешь, что управляешь этим местом?
 
 "А вы?" - спросил Фэн Юй.
 
 "Ты даже не знаешь Сун Сяофэна и смеешь иметь бизнес в Бин-Сити?" - мужчина встал со стула и крикнул. Его тон говорил о том, что в Бин-Сити не было ни одного человека, кто не знал бы Господина Суна.
 
 Фэн Юй его действительно не знал. Он спрашивал о всех лидерах в Бин-Сити и в соседних областях, но никогда не слышал фамилии Сун. 
 
 Ли Шицян пододвинулся к Фэн Юю и прошептал: "Менеджер Фэн, это Сун Сяофэн. Он - племянник Сун Лаосы. Вы, скорей всего, слышали о нем."
 
 Сун Лаосы?
 
 Фэн Юй удивился!
 
 Сун Лаосы был важным человеком в Бин-Сити. Он был одним из десяти ведущих директоров триады новейшей истории. Даже через много лет после того, как он был подстрелен, о нем были слышны истории.
 
 Сун Лаосы был обычным каменщиком, а позже он занимался только работой по сносу. Используя свои жестокие методы выселения и разрушения зданий, он быстро набрал себе подчиненных. Теперь он монополизировал все работы по сносу, и даже для проектов строительства было обязательно его одобрение. Если его одобрения нет - здание построено не будет!
 
 Самым известным слухом о Сун Лаосы был момент, когда жители не хотели съезжать. Сун Лаосы собрал всех этих жителей и отрубил собственный мизинец перед их глазами! Затем он сказал, что если кто-то сможет сделать так же, то никому переезжать не придется. Люди были шокированы. Никто не сказал и слова, и работы по переселению и сносу были быстро завершены.
 
 Репутация Сун Лаосы с того дня быстро распространилась. Опираясь на своих людей и безжалостные методы, он быстро взял вверх среди компаний по сносу. Во время каждого боя Сун Лаосы шел впереди и был задержан несколько раз. Но каждый раз, когда его освобождали, он становился только популярнее и высокомернее. Позже у него появилось несколько связей в городском правительстве, и уже никто не мог провоцировать его.
 
 После того, как Сун Лаосы стал богатым, появилась вторая легенда о нем.
 
 "Сносить старые дома каждый день и гулять каждую ночь!"
 
 Слухи говорили, что Сун Лаосы был бабником. Когда он видел девушку, то ловил ее на улице, затаскивал в свою машину и там же насиловал. По завершению своего дела он оставлял девушку на улице со стопкой денег. 
 
 Большинство девушек боялись об этом рассказывать. Но были и те, кто докладывал об этом в полицию. Доказательств всегда было недостаточно для того, чтобы посадить Сун Лаосы за изнасилование. Тех, кто докладывал на него, наказывали вместе с их семьями.
 
 Было и множество других слухов о нем. Например, кто-то говорил, что его подчиненные могли стрелять в людей, а у самого Сун Лаосы было более ста охотничьих ружей.
 
 Хотя все эти слухи были немного преувеличены, Сун Лаосы, несомненно, был самым главным директором в северо-восточной области города.
 
 У Суна Лаосы был только один племянник - Сун Сяофэн. У него не было своих детей, и он собирался передать свои территории Сяофэну в будущем. Не удивительно, что он был таким высокомерным!
 
 Фэн Юй неожиданно улыбнулся и с теплотой подошел к Сун Сяофэну. Он взял его руку и сказал: "Я смиренно приветствую вас, Господин Сун. Если вам что-то нужно, можете просто передавать через кого-то. Нет нужды ходить самому."
 
 Фэн Юй не поддался власти. Если он помнил правильно, через два месяца произойдет столкновение между Сун Лаосы и другой бандой Бин-Сити. Сун Лаосы не умрет, но вот его племянник...Фэн Юй не был против теплого отношения к тому, кто вскоре покинет этот мир.
 
 Сун Сяофэн кивнул. Каждый в Бин-Сити должен был повиноваться ему. Он добрался до этой маленькой компании и прождал полчаса. Но так как этот ребенок был таким покорным, Сун Сяофэн решил его простить.
 
 "Я слышал, твоя компания продает спортивные автомобили? Я хочу одну со знаком леопарда," - сказал Сун Сяофэн.
 
 "Это марка называется Ягуар. Изготовлена британцами, является любимой маркой британских властей. Вы хотели эту машину? Но все мои автомобили подержанные!" - ответил Фэн Юй и умышленно упомянул об этом. Со статусом Суна Лаосы, Сун Сяофэн все еще нуждается в покупке подержанных автомобилей?
 
 "Какая разница? Ты думаешь, меня это волнует? Новые автомобили нужно заказывать и ждать несколько месяцев. А ты можешь дать мне подержанный Ягуар сейчас. Не волнуйся, я заплачу!" - сказал Сун Сяофэн.
 
 "Вы не можете ждать? Но все мои автомобили уже проданы. Я могу достать вам машину как минимум только через две недели," - сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юя не волновало, кому он продает машины. Если бы у него была хотя бы одна в продаже, то он бы обязательно отдал ее Сун Сяофэну, которому и жить недолго осталось. Фэн Юй не был готов противостоять Сун Лаосы. Обязательно будет кто-то еще, с кем он будет иметь дело. Через два года Сун Лаосы будет схвачен и приговорен к расстрелу. Фэн Юй просто хочет держаться незаметно и строить свою собственную империю. 
 
 Самой большой проблемой для него было отсутствие автомобиля сейчас. Если бы Господин Сун пришел раньше, то он сохранил бы для него одну.
 
 "Я пришел к тебе за автомобилем, а ты должен давать мне то, что я хочу!"- прокричал Сун Сяофэн.
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      Глава 54 - Ночной Клуб
 
 Глаза Фэн Юй сузились, и выражение его лица снова стало нормальным. Он продолжал улыбаться и сказал: "Люди всегда хвалят мастера Си (Фэн Юй имеет в виду Сун Лаосы) за лояльность и за то, что он никогда не угнетает обычных простолюдинов. Похоже, эти слухи были ложными”.
 
 Ты смеешь говорить плохо о моем дяде?" Сун Сяофэн внезапно встал и схватил Фэн Юй за воротник.
 
 "Если ты хочешь машину, ты должен подождать. Я ничего не смогу сделать, если все мои машины проданы. Тем не менее, у меня все еще есть Land Rover. Если мастер Сун не возражает, я могу дать ее тебе в обмен на одно обещание!" - спокойно сказал Фэн Юй.
 
 "Хахаха, ты интересный молодой человек! У тебя есть мужество! Мы, из компании Цзян Хуа, разумные люди. Где сейчас этот Rover? Я хотел бы посмотреть, стоит ли того это обещание". - сказал Сун Сяофэн.
 
 Сун Сяофэн находился под влиянием Сун Лаосы и говорил как гангстер. Сун Лаосы всегда учил его быть разумным по отношению к другим. Но если другая сторона не принимает твои "причины“, то используй кулаки, ножи и оружие, чтобы” говорить" с ними.
 
 Так как этот Фэн Юй был очень “разумным” и даже хотел дать ему машину, он не будет бить его.
 
 "Вот он". - Фэн Юй указал на Land Rover, припаркованный за дверью.
 
 "Этот Land Rover выглядит лучше, чем Jeep, но это все еще большой джип. Почему я должен водить эту машину? Раз у тебя нет спортивных машин, купи мне шикарную машину. Я слышал, ты можешь достать Роллс-Ройс. Только не говори мне, что ты оставляешь Роллс-Ройс себе". - спросил Сун Сяофэн.
 
 "Большой Jeep? Land Rover действительно можно рассматривать как большой джипы, но этот джип не для обычных людей. В Соединенном Королевстве только Королевская Гвардия может управлять этим Land Rover. Этот автомобиль очень крепкий. Мастер Сун водит BMW, верно? Бьюсь об заклад, если эти две машины столкнутся, BMW развалится, а Land Rover просто поцарапается". - сказал Фэн Юй.
 
 "Ты это серьезно?" - спросил Сун Сяофэн.
 
 Если бы Лэнд Ровер действительно был таким крепким, он хочет его получить. В последний раз, когда он ездил, чтобы поймать врагов босса, его автомобиль был разбит ими, а враги уехали. Если он столкнется с таким делом снова, он просто поедет на Land Rover.
 
 "Ты! Иди, проверь, действительно ли эта машина такая крепкая". - Сун Сяофэн передал ключ одному из своих приспешников, стоявшему позади.
 
 Крах！
 
 Сердце Фэн Юй рухнуло вниз. Этот чертов безумец! Сун Сяофэн попросил своего приспешника отвезти Лэнд Ровер на арендованный склад Тай Хуа Трейдинга "Большие Железные Ворота"!
 
 К счастью, Фэн Юй заранее намеренно усилил передний бампер. Land Rover был действительно защищен от аварии!
 
 "Хахаха, хорошая машина! Это действительно хорошая машина! Я приму это предложение. Какое обещание ты хочешь от меня?" - Сун Сяофэн радостно сказал. Он без колебаний решил взять себе Land Rover.
 
 Фэн Юй указал на свой коллектив и сказал: “Это мой штат. Я надеюсь, что если они ненароком обидят мастера Си или подопечных мастера Суна в будущем, вы будете относиться к ним более легкомысленно”.
 
 Сун Сяофэн поднял брови и спросил: “Только это?”
 
 Он думал, что у Фэн Юй будут какие-то сложные условия. Он не ожидал, что Фэн Юй хотел только некоторой защиты от него. Если Фэн Юй не провоцирует их, то они тоже не будут создавать проблемы Фэн Юю.
 
 “Вот и все. Мастер Сун, ты согласен?" - ответил Фэн Юй.
 
 “Нет проблем. Недалеко от отеля находится недавно открытый ночной клуб. Я угощу тебя сегодня вечером". - сказал Сун Сяофэн.
 
 Сун Лаосы любит ходить в ночные клубы, бары и другие места. Сун Сяофэн ходил с ним в такие места, и он тоже привык к такому образу жизни.
 
 "Мастер Сун, я совсем не умею танцевать." - сказал Фэн Юй.
 
 “Ты отвергаешь моё предложение?" - Сун Сяофэн усмехнулся. Никто в городе Бин не может отклонить его приглашение!
 
 “Нет. Я действительно не умею танцевать. Ладно. Я буду присутствовать". - ответил Фэн Юй.
 
 “Хахаха, это хорошо. Вы, ребята, тоже пойдете. Сегодня в семь часов. Я куплю вам всем выпивку!" - Сун Сяофэн сказал радостно.
 
 После того, как Сун Сяофэн и его люди ушли, У Чжиган и остальные толпились вокруг Фэн Юй.
 
 "Менеджер Фэн, мы не должны общаться с такими людьми. Сун Лаосы делал всякие плохие вещи и обязательно будет расстрелян, если его поймают! Этот Сун Сяофэн тоже не хороший человек. Всё это повлияет на компанию". - сказал У Чжиган.
 
 Фэн Юй махнул рукой, чтобы остановить У Чжигана. Фэн Юй тоже знает об этом, но разве он может не пойти? Эти люди преступники, они даже осмеливаются избивать чиновников. А Фэн Юй всего лишь мелкий бизнесмен!
 
 Фэн Юй начинает скучать по своей прошлой жизни. По крайней мере, его предыдущая жизнь была намного безопаснее. Но так как Сун Лаосы и его племянник были близки к смерти, Фэн Юй будет сидеть тихо и позволит им делать все, что они хотят.
 
 “Мы просто пойдем и отдохнём сегодня вечером. Просто относитесь к этому как, в к какой-то мере, расслаблению. Но не общайтесь с ними слишком много. Относитесь к ним как к незнакомцам. Этот Лэнд Ровер - обмен на кусочек разума. По крайней мере, если вы, ребята, ненароком обидите членов их банды, мы можем надеяться на поддержку Сун Сяофэн." - сказал Фэн Юй.
 
 После ужина, Фэн Юй и его сотрудники отправились в ночной клуб.
 
 Люди Сун Сяофэна ждали у двери. Они купили 10 билетов для них, и когда Фэн Юй прибыл, их завели внутрь.
 
 Этот ночной клуб был намного лучше, чем Фэн Юй себе представлял. Там были длинные вращающиеся лампы, диско-шар, гирлянды, фонари в форме грибов и НЛО, стробоскопы.
 
 Вокруг танцпола и сцены было много диванов. На сцене также была живая музыка и танцевальные номера. Много молодых парней и девушек было на танцполе. В углу стояла барная стойка, где продавали напитки и закуски.
 
 Сун Сяофэн сидел в углу. Рядом с ним было много пустых диванов. Никто не осмеливался садиться рядом с ним.
 
 "Проходите, садитесь. Просто закажите то, что хотите. Сегодня я угощаю!" - сказал Сун Сяофэн.
 
 Фэн Юй чувствовал себя очень неудобно. Land Rover стоил, по крайней мере, несколько сотен тысяч юаней. Вся стоимость их напитков и еды здесь стоит всего несколько сотен Китайских юаней. Сун Сяофэн все еще чувствует себя щедрым?
 
 "Идите, танцуйте. Я посижу здесь некоторое время". - Фэн Юй сказал своим людям.
 
 Фэн Юй не очень любил такие шумные места, особенно танцпол. Так что он не был заинтересован в присоединении к ним. Он попросил стакан апельсинового сока и медленно выпил его.
 
 Девушка с очень ярким макияжем внезапно села рядом с Фэн Юем и взяла его за руку - "Почему ты сидишь здесь? Пойдем, потанцуешь со мной”.
 
 Фэн Юй вытащил свою руку, и сказал: “Иди и танцуй. Я не умею”.
 
 "Это просто. Ты должен просто двигаться. А я буду тебя учить" - девушка снова потянула Фэн Юй за руку.
 
 "Брат Фэн, ты должен быть открытым для других в таких местах. Тебе не нравится эта девушка? Неважно. Просто скажи мне, какая девушка тебе нравится, и я приведу ее!" - сказал Сун Сяофэн, обнимая девушку.
 
 Девушка рядом с Фэн Юем умоляюще посмотрела на него. Мастер Сун попросил ее сопровождать Фэн Юя, и если она не сделает свою работу хорошо, последствия будут ужасными.
 
 Фэн Юй вздохнул и положил руки на плечи девушки: "Мастер Сун, эта девушка подходит мне. Сначала я выпью чего-нибудь, а потом потанцую”.
 
 Девушка рядом с Фэн Юем была простым подростком. В ее возрасте она все еще должна учиться и не быть здесь. Похоже, что в таких местах между нынешним и будущим не было никакой разницы.
 
 "Брат, скоро будут "танцы в темноте". Пойдем, потанцуешь со мной" - девушка сказала Фэн Юю.
 
 Примечания автора: подушки безопасности устанавливались в автомобили только после 1988 года. Более ранние модели Mercedes Benz в Европе были первыми моделями, которые были установлены с подушками безопасности.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/328229
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      Глава 55 - Юань Юань
 
 Танцы в темноте?
 
 Фэн Юй не интересовался танцами, но когда он услышал про "танцы в темноте", это показалось ему интересным.
 
 Девушка потянула его на танцпол.
 
 Увидев, как Фэн Юй последовал за девушкой на танцпол, Сун Сяофэн улыбнулся. Он не видел парней, которым не нравились "танцы в темноте". Сун Сяофэн потянул стоявшую рядом с ним девушку и направился к танцполу.
 
 Девушка положила руки Фэн Юя на свою талию, а свои руки на плечо Фэн Юя. Девушка была невысокая, и ей нужно поднять голову наверх, чтобы посмотреть на Фэн Юя.
 
 Оба они медленно танцевали на танцполе. Фэн Юй огляделся, все были в том же положении, что и они. Значит, это и есть танцы в темноте?
 
 “Как тебя зовут?" - спросил Фэн Юй.
 
 "Ты можешь звать меня Юань Юань, а я буду звать тебя братом, хорошо?" - она посмотрела на Фэн Юя и улыбнулась. Ее глаза сузились до полумесяца.
 
 Музыка внезапно изменилась, а свет на танцполе медленно стал тусклым. Остались только стробоскопы: один тусклый и один яркий.
 
 "Брат, давай потанцуем"- сказала Юань Юань.
 
 Юань Юань отступила назад, держа Фэн Юя за руки, и начала крутить его тело.
 
 Не сказать, что это был танец, на самом деле, это было просто какое-то скручивание и повороты их тел. Фэн Юй был тронут окружающей атмосферой и тоже начал крутить своим телом.
 
 Фэн Юй тренировался и, по сравнению с ним в его предыдущей жизни, он был здоровее и сильнее. Фэн Юй вспомнил некоторые танцевальные движения, которые он видел в своей предыдущей жизни. Хотя это были не сложные танцевальные движения, Фэн Юй казался естественным и уверенным.
 
 "Братец, ты очень хорошо танцуешь!" - сказала Юань Юань.
 
 "Ты тоже хорошо танцуешь. А я не умею танцевать. Я только начинающий" - скромно сказал Фэн Юй. Но на самом деле он очень хотел, чтобы Юань Юань продолжала хвалить его.
 
 Через пять минут Фэн Юй стал немного запыхавшимся и потным. Юань Юань уже давно перестала танцевать, но Фэн Юй все еще танцевал, и она не осмеливалась уйти.
 
 "Юань Юань, вот мы и потанцевали немного. Я устал. Пойдем, выпьем немного сока" - сказал Фэн Юй.
 
 Музыка снова изменилась. На этот раз это был классический джаз. Стробоскопы внезапно перестают мигать, и сверху светили только несколько тусклых огней. Видимость была небольшой - всего около метра.
 
 Юань Юань внезапно потянула Фэн Юя за руки и приблизилась к нему. Фэн Юй не понял, что происходит, вскоре свет стал тусклым, а потом и вовсе погас.
 
 Фэн Юй почувствовал, как мягкое тело прислонилось к его груди, и пара рук обняла его за талию.
 
 "Брат, это и есть "танцы в темноте"." - тихо сказала Юань Юань.
 
 Голос Юань Юань прозвучал в его ухе и он почувствовал ее горячее дыхание. Что удивило Фэн Юя больше всего, так это то, что Юань Юань переместила руки Фэн Юя с талии на попу.
 
 Руки Фэн Юя стали жесткими, он подвинул их назад к ее талии. В обеих своих жизнях он до сих пор не испытал ничего подобного.
 
 "Брат, разве я не симпатичная?" - она почувствовала, что рука Фэн Юя отодвинулась и не могла не спросить его.
 
 “Нет. Я просто к этому не привык" - ответил Фэн Юй.
 
 "Брат, внимательно послушай, что вокруг тебя. Внимательно слушай." - Юань Юань прошептала это в уши Фэн Юя.
 
 Фэн Юй услышал звуки трения и стоны вокруг него. Те, кто пришел сюда на "танцы в темноте", были в основном парами, они хотели возбуждения.
 
 Когда свет был выключен, и все оказались вне поля зрения, мужчины больше не сдерживали себя. Эти люди действительно хотели родиться с четырьмя руками. Женщины, которые были готовы "танцевать в темноте" с этими мужчинами, привыкли к этим прикосновениям.
 
 Может быть, там и не происходило никаких "реальных действий", но обязательно были прикосновения тут и там.
 
 Это было летнее время, и, в основном, все одевают не очень много одежды на себя. Большинство женщин были одеты в юбки и платья, предоставляя этим мужчинам легкий доступ.
 
 Менее чем через минуту Фэн Юй услышал тяжелое дыхание. Возможно, некоторые пары занимались не только поцелуями.
 
 Эти звуки стимулировали Фэн Юя. Просто слушать эти звуки было невыносимо для него, не говоря уже о том, что он все еще обнимал молодую девушку.
 
 Юань Юань внезапно положила свои маленькие руки под рубашку Фэн Юя и начала ласкать его спину.
 
 "Брат, на мне короткая юбка и свободный топ. Можешь положить руки под топ" - сказала Юань Юань.
 
 Это больше не было намеком. Это было приглашение!
 
 Фэн Юй больше не может контролировать себя. Его руки медленно двигаются под ее топ.
 
 Юань Юань наклонила голову на плечо Фэн Юя, и мягкий стон вырвался из ее рта. Фэн Юй может чувствовать тепло ее дыхания через одежду.
 
 Рука Фэн Юя медленно поднялась вверх. Хотя Юань Юань была еще подростком и ее тело не было полностью развито, оно тем не менее было стройным.
 
 На ней не было лифчика?
 
 Рука Фэн Юя двинулась вверх, и не было никаких препятствий. Похоже, Юань Юань была готова, когда пришла сюда. Сун Сяофэн попросила ее сопровождать Фэн Юя и хорошо провести время. Она не смеет идти против его приказа.
 
 Фэн Юй вскоре поднял её юбку. Его рука ласкала и сжимала ее попку. Она была очень гладкой, и Фэн Юй не мог оторвать от нее руки.
 
 Все вокруг делали то же самое. Некоторые даже громко стонали. Звуки вокруг него и искушения Юань Юань еще больше стимулировали Фэн Юя.
 
 "Брат, я думаю, тебе некомфортно. Я помогу тебе расстегнуть молнию." - Юань Юань прошептала в уши Фэн Юя.
 
 Прежде чем Фэн Юй решил отказаться, Юань Юань расстегнула молнию, и ее маленькая рука пробралась к нему в штаны и в нижнее белье.
 
 Фэн Юй не мог не отступить и случайно коснулся других.
 
 Он задел кого-то. Фэн Юй случайно коснулся чьей-то головы своей задницей!
 
 Люди позади были ……
 
 Руки Юань Юань были очень нежными и умело скользили в нижнем белье Фэн Юя.
 
 "Юань Юань, давай остановимся. Если они включат свет, другие увидят, что мы делаем." - Фэн Юй пытался остановить Юань Юань.
 
 "Брат, "танцы в темноте" обычно длятся около получаса, и прежде чем они включат свет, музыка сначала остановится. Никто не сможет нас видеть." - ответила Юань Юань.
 
 Юань Юань хорошо знала правила? Похоже, это был не первый раз, когда она пришла сюда "потанцевать в темноте".
 
 “Почему ты здесь? Почему ты не в школе?" - внезапно спросил Фэн Юй.
 
 “Почему ты говоришь об этом сейчас? Мне нужно сдать экзамены, чтобы поступить в школу. Кроме того, моя семья не может позволить себе отправить меня в школу." - ответила Юань Юань.
 
 Фэн Юй был косноязычным. Он не знал, что сказать в тот момент.
 
 Юань Юань внезапно повернулась спиной к Фэн Юю. Она встала на цыпочки и бедрами зажала достоинство Фэн Юя. Затем она начала медленно двигать задницей под музыку.
 
 "Брат, ты все еще не кончаешь? Или я должна использовать свой рот, чтобы помочь тебе?" - спросила Юань Юань.
 
 Такие услуги существовали в эту эпоху?
 
 Стон вырвался из рта Фэн Юя. Он вдруг понял, что это была неплохая идея - прийти сегодня в ночной клуб. С более чем 40-летним умом и телом подростка, Фэн Юй не мог отвергнуть Юань Юань.
 
 Ли На была еще молода, и Фэн Юй не хотел трогать ее сейчас. Но сегодня ситуация обострилась до такой степени, что Фэн Юй не хочет отталкивать Юань Юань.
 
 Когда Фэн Юй, наконец, прижал голову Юань Юань к себе, он вздрогнул и дернулся несколько раз. Юань Юань медленно встала и помогла Фэн Юю привести себя в порядок. В этот момент музыка остановилась.
 
 Фэн Юй достал из кармана бумажку в 10 юаней и дал Юань Юань: "Иди, займи себя на некоторое время. Я должен пообщаться с моими друзьями”.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/328230
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      Глава 56 – Это уже слишком!
 
 Фэн Юй был в хорошем настроении. Он думал, что этот Сун Сяофэн был на самом деле не так уж плох. Если бы не то обстоятельство, что Сун Сяофэн скоро умрет, они могли бы даже стать друзьями. В конце концов, Сун Сяофэн был первым человеком, кто пригласил его в такое место.
 
 Когда Фэн Юй вернулся на диван, он увидел, как Юань Юань гордо размахивала бумажкой в десять юаней перед Сун Сяофэн. Его хорошее настроение мгновенно испарилось.
 
 "Хахаха, брат Фэн, она заключила со мной пари. Я сказал, что ты человек с сильной решимостью и не будешь подчиняться этим искушениям. Но, похоже, она была права. Мужчины все одинаковые" - сказал Су Сяофэн.
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: "Да. Мужчины все одинаковые”.
 
 "Как ты можешь сравнивать себя с мастером Сун? Он пришел сюда только для того, чтобы пить и танцевать. Если он захочет поиграть, мы позже поедем в отель" - высокомерно сказала девушка, сидящая рядом с Сун Сяофэн.
 
 "Братец, тебе было хорошо? Ты хочешь, чтобы я сопровождала тебя ночью?" - счастливо спросила Юань Юань и протянула руки, чтобы коснуться лица Фэн Юя.
 
 Лицо Фэн Юя покраснело. Он никогда не ожидал, что с его 40-летним умом, он будет обманут девочкой-подростком. Для Фэн Юя это большее унижением, чем, если бы кто-то плюнул ему в лицо.
 
 К счастью, остальная часть компании, возможно, до сих пор не знает, что происходит. Если они узнают, что произошло, доверие и уважение к Фэн Юю исчезнет.
 
 Фэн Юй думал, что Юань Юань была жалкой девушкой, которая должна была делать такие вещи, чтобы выжить, но, похоже, Фэн Юй ошибался. Юань Юань на самом деле гордилась тем, что она сделала с Фэн Юем и даже высмеивала его. У Фэн Юй были некоторые хорошие чувства по отношению к Юань Юань, но они исчезли в одно мгновение.
 
 "Мастер Сун, я устал от танцев. Я бы хотел уехать первым" - Фэн Юй отпихнул Юань Юань и захотел покинуть это место.
 
 “Так рано? Кажется, ты не в такой хорошей форме, как нам кажется" - сказала Юань Юань. Она все еще смеялась над ним.
 
 Сун Сяофэн и его девушка также громко рассмеялись. Сун Сяофэн спросил: "Брат Фэн, хочешь съесть что-нибудь “интересное”, чтобы увеличить свою выносливость?”
 
 Фэн Юй ответил: "К сожалению, мне нужно уйти первым”.
 
 Фэн Юй встал, чтобы уйти. Он хочет вернуться и подумать о том, как достать доказательства против этого Сун Сяофэна и засадить его в тюрьму на всю оставшуюся жизнь! Но Сун Лаосы был хорошим другом начальника городской полиции. Так что тронуть его будет непросто.
 
 "Подожди, разве я сказал, что ты можешь идти? Я все еще здесь, а ты все еще собираешься уезжать? Ты не уважаешь меня?" - высокомерно сказал Сун Сяофэн.
 
 "Мастер Сун, чего ты хочешь?" - спросил Фэн Юй.
 
 “Ничего особенного. Сегодня я угостил тебя едой, напитками и даже подарил тебе девушку. Тебе не кажется, что ты должен дать что-то взамен?" - сказал Сун Сяофэн.
 
 Фэн Юй подумал: "Черт. Сегодня ты взял мой Land Rover, который стоил более 500 000 юаней. 500,000 юаней! Есть множество людей, которые никогда не смогут заработать 500,000 юаней за всю свою жизнь. Напитки и танец стоили только несколько сотен Китайских юаней. Нашел мне девушку, чтобы унизить меня?” 
 
 “Ладно. Сегодня я угощаю. Вот 1000 юаней", - сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй боялся, что что-то пойдет не так, поэтому взял с собой больше денег. Ему нужно выбраться отсюда и найти способ потом вернуться к Сун Сяофэну.
 
 "Брат Фэн, что ты хочешь этим сказать? Как я могу просить тебя заплатить?" - спросил Сун Сяофэн.
 
 Сердце Фэн Юя упало. 1000 Китайских юаней - это слишком мало. Это уже слишком!
 
 "Мастер Сун, что ты имеешь в виду?" - ответил Фэн Юй.
 
 “Ничего особенного. В последнее время моя компания не очень занята. Моему персоналу нечего было делать. Я слышал, что бизнес в Тай Хуа Трейдинг неплохой. Я собираюсь попросить своих сотрудников помочь вам. Тебе не нужно меня благодарить. В твоей компании десять сотрудников? Я дам еще 10 человек, чтобы помочь тебе. Тогда прибыль мы поделим 50-50. Разве это не справедливо?" - ответил Сун Сяофэн.
 
 Конечно, это был его план. Он хотел, чтобы Фэн Юй отдал ему половину своей прибыли.
 
 Без единого цента вложения с его стороны, отдать половину прибыли? Невозможно!
 
 Но люди Сун Лаосы привыкли применять насилие для решения проблем. Применялось даже оружие, люди становились инвалидами, а некоторые даже исчезали. Если Фэн Юй не согласится, Сун Сяофэн будет использовать силу против него.
 
 Изначально Фэн Юй намеревался ждать два месяца. Сун Сяофэн всё равно будет убит врагами Сун Лаосы в любом случае.
 
 Но сейчас Фэн Юй передумал. Сун Сяофэн копал себе могилу. Они забрали его машину, унизили его и теперь хочет забрать у него курицу, которая несет золотые яйца! Фэн Юй больше не может терпеть это!
 
 "Мастер Сун, отправляй завтра своих людей в мою компанию. Обсудим это позже" - сказал Фэн Юй.
 
 "Хахаха, хорошо! Вот, позвольте предложить тост" - радостно сказал Сун Сяофэн.
 
 Фэн Юй допил кружку пива.
 
 “Отлично. Брат Фэн, еще одну кружку. Тост за наш бизнес!" - сказал Сун Сяофэн.
 
 Это было уже слишком! Действия Сун Сяофэна привели к тому, что лицо Фэн Юя стало мрачнее. Фэн Юй решил поссориться с ним завтра, он больше не собирается развлекать его.
 
 "Мастер Сун, я немного пьян. Завтра я буду в своей компании ждать тебя!" - сказал Фэн Юй.
 
 Он встал и вышел. У Чжиган и остальные его сотрудники последовали за ним. Улыбка Сун Сяофэна исчезла, он бросил кружку на пол.
 
 Девушка рядом с ним была поражена. Она попыталась руками вытереть пиво на одежде Сун Сяофэна.
 
 "Проваливай отсюда!" - закричал Сун Сяофэн.
 
 Он пнул девушку. Она сидела на земле, но не решалась уйти. Вместо этого она отползла назад и продолжила помогать ему вытирать штаны.
 
 "Мастер Сун, нам нужно преподать урок этому Фэн Юю? В его компании было так мало человек. Завтра я приведу группу людей и разгромлю его компанию. Если он не успокоится, мы сожжем его компанию!" - сказал один из подошедших приспешников Сун Сяофэна.
 
 "Вздор! Мы теперь тоже владеем этой компанией. Завтра пришлю кого-нибудь для переговоров. Мы можем получать от них достаточно большую сумму денег каждый месяц. Он относится к типу умных людей, которые могут зарабатывать деньги, поэтому должен быть перетянут на нашу сторону. Если он станет инвалидом или умрет, кто будет зарабатывать для нас деньги?" - сказал Сун Сяофэн.
 
 “Мастер Сун прав. Значит, я пойду туда завтра? - спросил другой.
 
 “Ладно. Ты пойдешь. Я доверяю твоим способностям". Сун Сяофэн кивнул и повернулся к девушкам: "Идите в отель. Сегодня я преподам вам всем урок!”
 
 “Мы всё ждали, когда Мастер Сун накажет нас" - девушки рассмеялись.
 
 ......
 
 Выйдя из танцевального зала, Ли Шицян подошел и спросил: "Фэн Юй, я видел, как ты и Сун Сяофэн поссорились. Банда Сун Сяофэн сумасшедшая, ты должен быть осторожен”.
 
 Сумасшедшая? Можно бояться живого безумца, но что насчет мертвого безумца? Это не так страшно.
 
 "Брат Ли, я правильно помню, что склад нашей компании находится на территории Калеки Ван?" Фэн Юй вспомнил, что в городе Бин было еще две банды. Хотя эти две банды не были столь могущественны, как Сун Лаосы, они не боялись их.
 
 Согласно тому, что должно было произойти из прошлой жизни Фэн Юя, племянник Сун Лаосы был убит Калекой Ван через два года. Теперь Фэн Юй хочет приблизить это событие.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/328231
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      Глава 57 - Использование других (часть 1)
 
 В городе Бин, кроме Сун Лаосы, были еще две силы. Эти силы были: Калека Ван и Брат Кэ. Сун Лаосы в основном занимается подрывным бизнесом. Калека Ван специализируется на ночных клубах, барах и массажных салонах. Бизнес Брата Кэ был в основном азартным.
 
 У этих трех банд было очень много людей. Ходили слухи, что у них в распоряжении даже были киллеры, они владеют более чем 90% охотничьих ружей и пистолетов в городе Бин. По иронии судьбы, именно благодаря им правопорядок был намного лучше, чем раньше.
 
 Обычно эти три банды были в мире друг с другом. Но с начала прошлого года Сун Лаосы начал посещать ночные клубы и бары. Для Калеки Вана это было признаком того, что Сун Лаосы ступил на его территорию.
 
 Хотя Калека Ван действительно был калекой, в его распоряжении было большое количество безжалостных людей, он не боялся Сун Лаосы.
 
 Если Сун Лаосы хочет быть самым большим боссом в городе Бин, ему придется устранить Калеку Вана и Брата Кэ. Так вот, брат Кэ был нейтрален. Он ничего не говорит об уступках для Сун Лаосы, и он не был готов к какой-либо конфронтации.
 
 Но Калека Ван не был доволен Сун Лаосы. Он хочет бросить ему вызов. Обиды между этими двумя, как говорят, начались из-за продавщицы билетов в кино.
 
 Обоим мужчинам понравилась эта продавщица билетов в кино, и когда Калека Ван собирался сделать свой ход, Сун Лаосы отправил своих людей похитить девушку. После того, как Сун Лаосы изнасиловал ее, он дал ей 10000 юаней и ушел.
 
 Калека Ван чувствовал себя оскорбленным. Девушка сказала Сун Лаосы, что она находится под опекой Калеки Вана, но Сун Лаосы всё равно изнасиловал ее. Это была пощечина для Вана.
 
 Калека Ван тоже был безжалостен. Он послал своих людей убить брата Сун Лаосы. Этот брат был его единственным выжившим братом. Остальные члены его семьи были убиты другими врагами давным-давно. Конечно, Сун Лаосы отомстил своим врагам.
 
 У Сун Лаосы не было конкретных доказательств того, что именно Калека Ван был тем, кто провоцировал убийство его брата. Он тоже не хочет воевать с Калекой Ваном, особенно потому, что у него рядом был единственный выживший член семьи, Сун Сяофэн. Сун Лаосы собирается медленно разрушить территорию Вана. Но сначала Сун Лаосы нужна поддержка Брата Кэ. Однако Брат Кэ по-прежнему остается нейтральной стороной. 
 
 Фэн Юй тоже не знал, что в будущем именно Калека Ван убьет последнего члена семьи Сун Лаосы - Сун Сяофэна. Будет еще один слух, что это Брат Кэ убьет Сун Сяофэна, а затем подставит Калеку Вана.
 
 В любом случае, Калека Ван и Сун Лаосы были врагами. Фэн Юю не нужно вступать в банду Калеки Вана. Все, что ему нужно сделать, это создать некоторые “случайности” между обеими сторонами, и тогда между двумя фракциями будет война.
 
 Между этими тремя боссами было негласное правило. У них может быть оружие, но у других банд поменьше - нет. Они могут драться и резать друг друга, но другие мелкие банды не могут. Они также редко нападают на невинных. Вместо того чтобы нацелиться на этих людей, они предлагают им защиту. По их словам, эти невинные люди нужны им, чтобы зарабатывать деньги. Таким образом, эти три босса помогут, если у них возникнут какие-либо проблемы.
 
 Например, у Сун Лаосы был бизнес. Когда у кого-то есть деньги, а у них нет, Сун Лаосы позаботится о том, чтобы этот кто-то стал калекой.
 
 Это дело разозлило Калеку Вана. Хотя его состояние было вызвано врожденным параличом, он ненавидит людей, называющих его калекой. Калека Ван предпочитает, чтобы все называли его "Мастер Костыли". Тем не менее, каждый раз, когда он встречал Сун Лаосы, тот намеренно, громко обращался к нему, как к Калеке Вану.
 
 Когда Ли Шицян и остальные узнали о плане Фэн Юя попросить поддержку у Калеки Вана, они попытались отговорить его. Во всяком случае, Лэнд Ровер был отдан Сун Сяофэну, и он пообещал создать им проблемы в Тай Хуа Трейдинг.
 
 Фэн Юй улыбнулся и покачал головой. Сун Сяофэн не будет создавать им проблем. Вместо этого, он хотел половину компании и деньги.
 
 Если они отдадут Сун Сяофэну половину денег компании, она закроется. Когда Ли Шицян и остальные услышали это, они не смогли принять это. Их жизни только-только стали лучше, а два дня назад, Фэн Юй принес всем много риса, муки и растительного масла для всех в качестве награды компании. Теперь кто - то забирает у них всё?
 
 Только Ли Шицян так не думает. Он посоветовал Фэн Юю: "Фэн Юй, ты можешь использовать Калеку Вана, чтобы прогнать Сун Лаосы, но что, если Калека Ван обернется и укусит тебя?”
 
 Фэн Юй подмигнул и сказал: "А что, если мы не будем просить помощи у Калеки Вана, и он сам придет по своей воле?”
 
 Калека Ван придёт по собственной воле? Ли Шицян не понял этого.
 
 Фэн Юй попросил всех прийти. Сегодня они заснули позже. Они должны придумать хороший план и позволить Калеке Вану прийти завтра в их компанию. Если люди Сун Сяофэна не придут завтра, то всё будет в порядке, но если они действительно появятся, то начнется веселье!
 
 ......
 
 Сун Сяофэн проснулся в девять часов утра. Прошлой ночью у него было целых три раунда с этой девушкой. Они заснули только рано утром.
 
 Сун Сяофэн хлопнул девушку по заднице и сказал: "Уходи. У меня сегодня много дел. Я найду тебя в другой день”.
 
 Девушка встала и поспешно оделась. Она даже не решилась помыться в отеле и ушла. Она знает, что Сун Сяофэн был безжалостен, и она может быть в опасности, если расстроит его.
 
 Хотя девушке совсем не платили за ее услуги каждый раз, когда она сопровождает Сун Сяофэна, она не смеет отвергать его. Ее единственной надеждой было то, что Сун Сяофэн найдет себе новую цель и забудет ее.
 
 Сун Сяофэн вымыл руки и съел свой завтрак. Его приспешники ждали у двери.
 
 "Доброе утро, Мастер Сун.”
 
 “Хм. Доброе утро. Жаба еще не вернулась?" Жаба - его человек, которого он послал в компанию Фэн Юя.
 
 "Мастер Сун, давай поговорим об этом в машине" - сказал его приспешник.
 
 Сун Сяофэн посмотрел на него подозрением. Что-то случилось с Жабой? Судя по вчерашнему поведению Фэн Юя, он не из тех, кто осмелится пойти против него.
 
 В машине приспешник быстро сказал: "Мастер Сун, обе ноги Жабы были сломаны. Но он не в больнице”.
 
 “Кто смеет трогать моих людей? Зовите всех сюда. Теперь мы пойдем и разгромим эту компанию!" - закричал Сун Сяофэн. Он не ожидал, что у Фэн Юя такое мужество.
 
 "Мастер Сун, я еще не закончил. Ноги Жабы были сломаны не Фэн Юем. Это сделал Калека Ван" - сказал приспешник.
 
 "Что? Калека Ван? Чем Жаба обидел Калеку Вана? Может быть, Жаба не заплатил за прошлую ночь в ночном клубе?" - спросил Сун Сяофэн. Он не боялся своего дяди Сун Лаосы и полиции. Но он боялся Калеки Вана.
 
 Этот Калека Ван был тем, кто осмелился пойти против его дяди, и у него было много обид на дядю. Может ли быть, что Калека Ван намерен вести войну против Сун Лаосы?
 
 "Конечно, мы заплатили вчера. Старый Мастер Сун велел нам платить, когда мы ходим в такие места. Другие не должны смотреть на нас свысока. Мало того, что мы должны заплатить, мы должны дать им больше" - ответил приспешник.
 
 “Хорошо. Тогда чем Жаба оскорбил Калеку Вана?" - спросил Сун Сяофэн.
 
 "Я слышал, что Жаба отправился в Тай Хуа Трейдинг сегодня утром и был готова собрать с них первую сумму денег. Но он вступил в спор с Фэн Юем. Жаба утверждает, что он хочет разорвать Фэн Юем и сделать его калекой на всю оставшуюся жизнь. Просто так получилось, что Калека Ван проходил мимо и услышал, что сказал Жаба. Калека Ван рассердился и заставил четверых своих человек прижать его. Затем Калека Ван лично использовал свои железные когти, чтобы сломать обе ноги Жабы. Искалеченный Ван даже объявил, что в будущем эта складская зона будет его территорией, и людям Сун Лаосы не разрешается туда входить. Жаба был первым примером для остальных!" - сказал приспешник.
 
 "Калека Ван, мы еще посмотрим!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/328232
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      Глава 58 - Использование других (часть 2)
 
 Калека Ван был разбужен своими людьми рано утром. Его люди сказали ему, что люди Сун Лаосы пришли на его территорию, чтобы собрать деньги. 
 
 Калеке Вану было все равно. Обе стороны только что поговорили, и Калека Ван согласился не заниматься строительством и сносом, в то время как Сун Лаосы не будет касаться ночных клубов, баров и банных центров.
 
 Но Калека Ван не ожидал, что люди Сун Лаосы придут и соберут деньги с торговой компании. Это сделало Калеку Вана несчастным. Если все будут вести себя как Сун Лаосы, экономика рухнет. Дело не в том, что Калека Ван беспокоится об экономике, но, если экономика рухнет, кто будет покровительствовать его развлекательному бизнесу?
 
 Люди Калеки Вана объяснили ему всю ситуацию, и он узнал, что это был не Сун Лаосы, а Сун Сяофэн. Если бы это был Сун Лаосы, Калека Ван мог бы забыть об этом, но Сун Сяофэн был просто молодым парнем, и то, что он пришел на территорию Калеки Вана за тем, чтобы создать ему проблемы, было пощечиной.
 
 Калека Ван также добавил, что он не был уверен, что это была идея Сун Лаосы. В конце концов, Брат Кэ пообещал держаться подальше от всего этого и признал позицию Сун Лаосы как лидера в подпольном мире города Бин. Может ли это быть провокацией со стороны Сун Лаосы, чтобы увидеть реакцию Калеки Вана?
 
 Калека Ван все еще колебался. Что если Сун Лаосы и Брат Кэ объединят свои силы? Тогда он будет в большой опасности. Но в этот момент другой человек Калеки Вана сказал ему, что Сун Сяофэн был в одном из их ночных клубов прошлой ночью. Сун Сяофэн громко провозгласил в ночном клубе, что если кто-то посмеет пойти против него, он сломает этому человеку ноги и сделает калекой на всю жизнь. 
 
 Эти слова бесили Калеку Вана. В городе Бин и в провинции Лунцзян было всего несколько человек, которые имели право назвать его калекой. 
 
 Он боялся, что его человек мог услышать неправильно, и в конечном итоге у него будет репутация человека, запугивающего молодых. Так как его люди сказали, что Сун Сяофэн сегодня пойдет в торговую компанию Тай Хуа, калека Ван тоже совершит поездку туда. Если Сун Сяофэн извинится перед ним, он оставит это дело в покое. 
 
 Но Калека Ван не ожидал, что как только он прибудет к двери торговой компании Тай Хуа, он услышит, как кто-то громко кричит о том, чтобы сломает кому-то ноги и сделает калекой на всю жизнь. Он также услышал грубые замечания о нем и слова, что он рано или поздно будет убит Сун Лаосы.
 
 Гнев Калеки Вана вышел из-под контроля. Он приказал своим людям прижать того парня. Калека Ван лично сломал ему обе ноги. 
 
 Ты сказал, что я калека на костылях? Ты теперь будешь хуже, чем калека. Я прослежу, чтобы ты провел остаток жизни в инвалидном кресле.
 
 ......
 
 Жаба проснулся рано утром. Он будет представлять Сун Сяофэна в торговой компании Тай Хуа, он должен взять 50% акций компании и убедиться, что будущая прибыль пойдет к Сун Сяофэну.
 
 Однако в торговой компании Тай Хуа Жаба услышал от Фэн Юя и остальных, что они будут закрывать компанию. Это означает, что компания Тай Хуа не будет предоставлять Сун Сяофэну 50% своей прибыли. 
 
 Жаба был в ярости. Он обещал Сун Сяофэну, что сделает своё дело и принесет деньги. Он подумал про себя: "Хорошо, раз вы хотите закрыть свою компанию, давайте нам прибыль за последний месяц. У нас есть люди, работающие в банках. Мы можем проверить, сколько было прибыли в прошлом месяце!"
 
 Он не знал, что Фэн Юй будет так упрям сегодня. Мало того, что он отказывается отдавать Жабе прибыль за последний месяц, Фэн Юй также сказал, что он не даст Сун Сяофэну ни цента и в будущем!
 
 Жаба был в ярости. Он ругался на Фэн Юя и остальных сотрудников. В разгар ссоры Жаба случайно сказал что-то о том, что сломает им ноги и сделает их калеками.
 
 Жаба редко говорил угрозы о переломе ног. Но ему было совсем не страшно. Даже полиция ничего не может с ним сделать. Но сегодня ему не повезло. Калека Ван просто оказался рядом. Как только он закончил говорить это предложение, Калека Ван вбежал и без лишних слов сломал ему обе ноги. 
 
 На этот раз Жабе конец. Мало того, что он не мог выполнил задачу Сун Сяофэна, он еще и оскорбил Калеку Вана. Он также не был уверен, что Сун Сяофэн будет мстить за него. Даже если Сун Сяофэн и был бы готов отомстить, он не был ровней Калеке Вану. 
 
 ......
 
 С прошлой ночи Фэн Юй просил своих людей распускать слухи во многих ночных клубах. Слухи были примерно такими: “Сун Сяофэн любит ломать людям ноги и делать их калеками". Восемь из десяти ночных клубов в городе Бин принадлежали Калеке Вану. Эти слухи могли легко дойти до ушей Вана, так как его люди располагались во всех этих ночных клубах. 
 
 У Чжиган и персонал также преувеличили, что Сун Лаосы захватит весь преступный мир города Бин. Сун Лаосы будет собирать у предприятий плату за защиту в городе Бин, и они расширяют свою территорию в районе Калеки Вана. 
 
 У Чжиган убедился в том, что люди Калеки Вана услышали это, так что теперь Калека Ван точно узнает об этом.
 
 Рано утром, человек Сун Сяофэна - Жаба, пришёл. Он думал, что все пройдет гладко и быстро, но Фэн Юй задержал его, предложив ему сигареты и чай. 
 
 Когда Фэн Юй услышал, что Калека Ван покинул свой дом, его мнение изменилось, и он отверг предложение Сун Сяофэна. Фэн Юй отказался дать им деньги, сказав это прямо в лицо Жабе.
 
 Конечно, Жаба был в ярости, и если бы в компании в этот момент не находилось бы большое количество человек, Жаба бросил бы табурет в Фэн Юя.
 
 Когда машина Калеки Вана приехала к дверям склада, Фэн Юй начал провоцировать Жабу, чтобы он сказал именно те слова, которые он хотел услышать.
 
 “У меня есть две ноги. Даже если я оскорблю Мастера Суна, я все равно смогу убежать и спрятаться. Я собираюсь закрыть свой бизнес. Что вы можете со мной сделать?" - сказал Фэн Юй Жабе.
 
 “Так и что с того, что у тебя две ноги? Я тебе говорю, сегодня вам придется согласиться с нашими условиями, даже если ты не согласен! Ты веришь, что я сломаю тебе ноги и сделаю тебя калекой до конца твоей жизни, как только ты выйдешь из этой двери?" - кричал Жаба.
 
 "Даже ты сломаешь мне ноги, я могу быть таким же успешным, как Мастер Костыли!" - ответил Фэн Юй.
 
 "Костыли тебе в зад! Думаешь, это территория Калеки Вана, и мы не смеем тебя трогать? Позвольте мне сказать вам, Калека Ван боится нашего старого мастера Си. Может, когда я приду в следующий раз, уже не будет калеки Вана. Тебе лучше ...... Ах......! Кто вы такие? Что вы здесь делаете? Калека...... Мастер Костыли?" - закричал Жаба. 
 
 Калека Ван не дал Жабе возможности объясниться и сразу попросил своих людей прижать его. Он начал размахивать железными костылями и сломал Жабе обе ноги. Затем он поручил своим людям бросить Жабу на территорию Сун Лаосы. 
 
 Теперь, похоже, даже самая мелкая сошка из банды Сун Лаосы осмеливается оскорблять его, слухи оказались правдой. Похоже, Сун Лаосы хочет забрать его территорию. 
 
 "Вы из торговой компании Тай Хуа? Кто здесь главный? - Спросил Калека Ван, сидя на стуле. 
 
 "Доброе утро, Мастер Костыли. Я ответственный за эту компанию. Можешь звать меня Сяо Юй." - сказал Фэн Юй, передавая сигарету Калеке Вану.
 
 "Ты так молод и занимаешься бизнесом? Неплохо. Какие у тебя отношения с этим парнем?" - Спросил Калека Ван. Фэн Юй рассказал ему о своем прошлом, о том, как он начал свой первый бизнес.
 
 “Этот человек был приспешником Сун Сяофэна. Вчера Сун Сяофэн забрал у меня машину, а теперь он хочет забрать мой бизнес. Вот почему мы только что поссорились. Мы только начали спорить, и ты приехал" - ответил Фэн Юй.
 
 "Ну, будьте уверены. Эта область - моя территория. Я буду заботиться о тебе. Сун Лаосы больше не придет. Вы можете просто заниматься своим делом и зарабатывать столько, сколько можете. Если есть люди, которые не следуют правилам и заставляют вас заниматься бизнесом против вашего желания, вы можете прийти ко мне. В свободное время чаще посещайте мои ночные клубы. Молодежь должна чаще посещать такие места" - сказал Калека Ван.
 
 Он ушел, а Фэн Юй и его сотрудники вздохнули с облегчением.
 
 Этот Калека Ван был именно таким, какие ходили про него слухи. Хотя он и гангстер, он не будет давить на обычных людей и других бизнесменов. Он сосредоточен только на своих развлекательных заведениях. 
 
 Из инцидентов, которые произошли сегодня, следует то, что война между Сун Лаосы и Калекой Ваном, похоже, скоро начнется!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/328233
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      Глава 59. Возможности создавать проблемы. 
 
 Фэн Юй велел всем не выходить на улицу в ближайшие недели. Если им нечего делать, оставайтесь в компании или дома. Его сотрудники были членами семьи моторного завода, и они остались в общежитии завода. Сонг Лаоси не смеет идти в их общежитие, чтобы создавать проблемы. В общежитии были охранники, и там были безработные молодые парни, которых там насчитывалось около ста. Эти молодые парни были жестокими, когда дело доходило до борьбы. Также моторный завод выпускает продукцию для военных и имел тесные связи с военными. Сонг Лаоси не посмеет оскорблять военных. 
 
 Фэн Юй также вернулся в свою квартиру в городе, чтобы избежать мести Сонг Сяофэна. Фэн Юй верил, что искалеченный король скоро начнет войну.
 
 Когда это произойдет, Фен Юй найдет способы сообщить об этом в газете, чтобы высшие органы власти приняли к сведению этот вопрос. 
 
 После того, как Калека Ван покалечил Жабу, он все еще не был удовлетворен. Он ждал, пока Сонг Лаоси ответит ему за действия своих людей, но безрезультатно. 
 
 Однако Сонг Лаоси все еще был в неведении о том, что произошло. Сонг Сяофэн скрыл это от него. Все это время Жаба была рядом с Сонг Сяофэном, и если Сонг Сяофэн не сообщит об этом, Сонг Лаоси тоже не узнает.
 
 Сонг Лаоси не был сдержанным человеком. В прошлом году он построил большую виллу в Цзянбэе. Вилла была более 1000 кв / м, и только стоимость строительства составила более 5 миллионов юаней. На его вилле был бальный зал, бар, шахматные комнаты, сауны, тренажерный зал и т. д. С учетом затрат на ремонт, общая стоимость виллы была астрономической. 
 
 Сонг Лаоси играл в маджонг с тремя другими боссами-триадами из других провинций на своей вилле, когда кто-то вошел в комнату. 
 
 Сонг Лаоси поднял голову и увидел, что его племянник Сонг Сяофэн входит в комнату. 
 
 Сяо Фенг, подойди и познакомься со своими дядями. - Сонг Лаоси махнул рукой. 
 
 Сонг Сяофэн послушно поприветствовал друзей Сонг Лаоси и встал позади Сонг Лаоси. Сонг Лаоси видел действия Сонг Сяофэна, и он знал, что Сонг Сяофену есть, что сказать ему.
 
 Гуанчжэн, иди и играй за меня. Я иду в туалет. - Сонг Лаоси сказал своей правой руке. 
 
 Правая рука Сонг Лаоси сел за стол маджонга, а Сонг Лаоси вышел из комнаты с Сонг Сяофэн. 
 
 Сяо Фэн, сегодня так много дядей пришли ко мне. Вы должны быть счастливы за меня. Сонг Лаоси сказал. 
 
 Сонг Лаоси был очень счастлив. Эти боссы триады пришли навестить его сегодня, значит, они признали его лидером преступного мира в провинции Лунцзян. Вскоре он станет единственным и единственным боссом всей провинции. 
 
 Дядя, сегодня ноги Жабы были сломаны - сказал Сонг Сяофэн.
 
 Жаба? Тот, кто следил за тобой? Кто сделал это с ним? - Лицо Сонг Лаоса изменилось. Неважно, была ли Жаба правильной или неправильной. Жаба была членом его банды и его последователем. Если кто-то сломал ему ноги, это значит, что его не уважают. 
 
 Тех, кто не уважает его, нужно преподать урок! 
 
 Это был Калека Ван - сказал Сонг Сяофэн. 
 
 Калека Ван? - Сонг Лаоси закурил. Калека Ван был безжалостным человеком. Во время их последней встречи они оба согласились не вмешиваться в дела друг друга, и Калека Ванг не будет соперничать с ним на позиции номер один в подземном мире. Почему Калека Ван сломала ноги Жабе?
 
 Сонг Сяофэн объяснил все это Сонг Лаоси. Конечно, Сонг Сяофэн преувеличила историю и пропустила некоторые ее части. Он сказал, что Жаба отправился на территорию Калеки Вана, чтобы помочь ему купить машину, и Калека Ванг сломал ему обе ноги, не слушая его объяснений. Кроме того, Жаба сказал, что это было недоразумение, и он был человеком Сонг Лаоси, а Калека Ван продолжал ломать его ноги. 
 
 Сонг Лаоси прищурился и прижал сигарету в пепельнице: Итак, этот Калека хочет начать войну со мной? Должно быть, Калека Ван услышал новости об этих боссах, посетивших меня сегодня, и он не был счастлив  
 
 Время было слишком случайным, что привело к тому, что Сонг Лаоси не смог понять Калеку Вана.
 
 На самом деле, Калека Ван знает, что эти люди будут посещать Сонг Лаоси сегодня. Но ему все равно. Дело Калека Ван было в основном в городе Бинг, и ему наплевать на другие города в провинции. У него также нет, намерений расширять свою территорию до других городов. 
 
 Он не был похож на Сонг Лаоси, который занимался строительством и разрушением. Сонг Лаоси хотел расширить свой бизнес по всей провинции и постепенно входить в другие провинции. Таким образом, Сонг Лаоси должен иметь титул, такой как Босс Лунцзяна, чтобы расширить свою территорию до других провинций.
 
 Сонг Лаоси знал, что Калека Ван был недоволен им. Хотя сила Сонг Лаоси была больше, чем Калека Ван, он не мог устранить его за один раз. Кроме того, он не может использовать свои тесные связи с правительством против Калеки Ван. Если бы он попросил правительство принять меры против Калеки Ван, он потерял бы уважение других. 
 
 Сонг Лаоси только что договорился с братом Ке относительно его положения в качестве босса номер один в Лунцзяне, и теперь Калека Ван создает ему проблемы, когда к нему приходят боссы из других триад. 
 
 Если бы боссы из других городов знали, что он не может даже позаботиться о своем собственном заднем дворе, они не признали бы его статус номер один.
 
 Сонг Лаоси провозгласил, что все боятся и уважают его в городе Бинг. У него даже есть намерение в будущем получить должность в правительстве провинции. 
 
 Но теперь пришел Калека Ван и дал ему пощечину. Этот вопрос не будет забыт так легко. Калека Ван должен дать ему объяснение! 
 
 "Хорошо. Я знаю. Вы возвращаетесь первым. Я не позволю этому вопросу успокоиться так легко. Я лично отомщу за тебя  - сказала Сонг Лаоси. 
 
 Сонг Сяофэн сказал: Спасибо, дядя. 
 
 Хорошо. Не надо благодарности. Позже сопровождайте этих дядей на несколько напитков. В будущем вам может понадобиться их помощь  - сказала Сонг Лаоси.
 
 Той ночью Сонг Сяофэн пил, пока не был пьян, и он приказал своим людям разбить Торговую Компанию Тай Хуа. Он был не в состоянии вмешиваться в проблемы между Сонг Лаоси и Калека Ваном, но он мог просто излить свой гнев на небольшую торговую компанию. 
 
 ...... 
 
 Что? Компания была разбита? Не беспокойся. Мы разделимся на три группы. Брат Ли, вы идете и сообщаете в полицию. Мы отправили подарки в полицейский участок, и они обязаны действовать, если у нас возникнут проблемы. Мы не можем ожидать, что они кого-то арестуют, но они должны защитить нас от этого повторения. Мы можем обещать их спонсировать больше денег в будущем.
 
 Попросите Ву Чжигана найти директора моторного завода Ли. Просто скажите ему, что Торговая Компания Тай Хуа и моторным заводом прекратит свою деятельность, потому что наша компания была разрушена, и мы закроем наш бизнес. Моторный завод все еще имеет некоторый авторитет в городе Бинг. Если моторный завод сможет заставить правительство действовать, то Сонг Лаоси не посмеет создать больше проблем. 
 
 Попроси Санлян прийти ко мне домой. Он будет сопровождать меня, чтобы разыскать Калека Вана и попросить Калека Ван разобраться с Сонг Лаоси. Я хочу посмотреть, что Сонг Лаоси может сделать с нами! О да, нам нужно переставить склад. Разбейте эти пустые бутылки по всему складу, и наш склад будет выглядеть хуже, чем раньше  - проинструктировал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй и Санлян отправились в семь-восемь развлекательных заведений, прежде чем нашли банный центр Калеки Вана. 
 
 Мастер костыли, я пришел к вам, чтобы попросить вас о помощи, - сказал Фэн Юй с грустным выражением лица. 
 
 Калека Ван некоторое время думал и говорил: Вы Сяо Фэн из торговой компании на складе? Что случилось? Кто-то создавал проблемы в вашей компании? 
 
 Калека Ван была удивлена. Вчера он велел своим людям соблюдать дистанцию и не создавать ненужных неприятностей. Но на следующий день что-то случилось. Кто был тем, кто должен был игнорировать его инструкции? 
 
 Мастер костыли, я приготовил красный пакет на 100 000 юаней. Пожалуйста, помогите мне поговорить с мастером Сонгом. Мы ничего не делали с Жабой, и у них не было причин разбивать наш склад и компанию  - сказал Фэн Юй.
 
 Что вы сказали? Этот ублюдок Сонг Сяофэн послал своих людей разбить вашу компанию? - Калека Ванг дрожал от гнева. Эта Сонг Сяофенг. Вместо того, чтобы прийти извиниться перед ним, он все еще смеет создавать проблемы на своей территории? Это значит объявить ему войну! 
 
 Да. Мы понесли большие потери. Все мои товары на складе были уничтожены. Мастер Костыли, я не могу продолжать свой бизнес. - Сказал Фэн Юй. Он вынул стопку из 100 000 юаней и положил ее на стол, подталкивая к Калеке Вангу. 
 
 Тем не менее, Калека Ван отодвинул долю юаня обратно в Фэн Юй. Если бы он принял эти 100 000 юаней, это было бы против установленных им правил. Как он будет вызывать уважение со стороны своих последователей в будущем? 
 
 Возьми эти деньги обратно. Я обещаю вам, что разрешу этот вопрос для вас! - сказал Калека Ван. 
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      Сонг Лаоси только что проводил глав других городов и собирался искать Калеку Вана. Его правая рука, Ли Гванчжэн, подошел и сказал, что Калека Ван отправил своих людей, чтобы уведомить, что он будет ждать их сегодня в Ночном клубе Джинли.
 
 Выражение Сонг Лаоси стало мрачным. Он все еще не нашел Калека Вана, а Калека Ванг пришел за проблемами? Похоже, что он подумал, что Сонг Лаоси ослаб, потому что держался несколько последних месяцев в тени.
 
 Хотя ночной клуб Джинли был территорией Калеки Вана, Сонг Лаоси не боялся. У него было больше людей, и его люди были более жестокими, чем люди Калеки Вана.
 
 Кроме того, ночной клуб Джинли также находится в городе Бинг. В городе Бинг Сонг Лаоси никого не боится! Если Калека Ван решится сразиться с ним, он посмотрит, кто умрет первым! 
 
 ...... 
 
 Фэн Юй сопровождал полицейских на месте преступления, высчитывая потери. 
 
 Во-первых, склад был почти пуст. Было не так много товаров, кроме нескольких образцов. Кроме того, люди Сонг Сяофэна не входили на склад. Они даже не ломали замок снаружи. Все, что они делали, это обрызгали краской двери и использовали камни и железные прутья, чтобы повредить двери. 
 
 Но Фэн Юй сказал своим людям создать поддельное место преступления. Его люди сломали замок кувалдой снаружи и разбили все товары по полу. Они устроили на складе беспорядок.
 
 Офицер Се, посмотрите на это все. Посмотрите на все повреждения, нанесенные нашему складу. Я думал, что эти два месяца мы делали свою работу. Мы спонсировали вашу станцию едой и одеждой. Теперь, когда с нашей компанией это произошло, кто-то должен с этим разобраться.  - громко сказал Ли Шицян. 
 
 Фэн Юй слегка кивнул головой. Предыдущие две сделки с Кириленко привели к хорошим партнерским отношениям с его поставщиками. Каждый раз, когда поставщики отправляют свои товары, они также отправляют им бесплатные товары или подарки. 
 
 После чего Фэн Юй позволял забрать некоторые товары своим сотрудникам собой. Остальное он отправлял в полицейские участки. Хотя эти подарки были не дорогими, они были практичными. Эти подарки были в основном, такие как рис, масло, сигареты и т. д.
 
 В эту время большинство людей были бедными. Когда начальник полиции раздавал эти бесплатные подарки и образцы своим людям, он также чувствовал гордость.
 
 Сяо Ли, Сяо Фенг, не волнуйтесь. Были ли у вас споры с кем-нибудь в последнее время? Нам нужно направление, чтобы расследовать это дело.  - Сказал Начальник полиции, офицер Се. Он тоже получал подарки от них, поэтому ему было неприятно, что такое случилось с их компанией.
 
 Откуда я могу знать? Мы просто занимаемся бизнесом, и никого не трогаем. Офицер Се, вы можете назначить больше людей патрулировать этот район? Моя просьба не слишком большая, не так ли? - Сказал Фэн Юй. Он сказал это для того, чтобы помешать Ли Шицяну сказать что-либо о Сонг Сяофэне.
 
 Даже если Фэн Юй или Ли Шицян упомянули что-нибудь о Сонг Сяофэне, Офицер Се также не осмелится ничего с этим поделать. Самое большее, чего он сможет добиться, это легкого наказания. И если это случиться, последствия будут большими. Сонг Сяофэн снова решит отомстить им. Если Фэн Юй пойдет против Сонг Лаоси, он не захочет дать Сонг Лаоси какие-либо возможности вернуться к власти. 
 
 Это… Хорошо, я вернусь и поговорю с остальными.  - Сказал офицер Се. 
 
 Офицер Се хотел уйти, но Фэн Юй остановил его: Офицер Се, у меня маленькая просьба. Можем ли мы получить вывеску от полиции?
 
 Вывеска? Какую вывеску вы хотите? Наш полицейский участок не выдает вывески.  - Ответил офицер Се. Он чувствовал себя озадаченным.
 
 Фэн Юй вздохнул. В последующие годы, разместив полицейскую вывеску с логотипом полиции и контактным номером на двери, будет меньше людей, создающих проблемы для этого домашнего хозяйства или бизнеса. Многие люди подумают, что этот бизнес связан с полицией. 
 
 Пока что же это было невозможно. Но чтобы получить вывеску от полиции и на вывеске написали следующие слова: Партнеры полиции, вместе мы построим более безопасную страну, что позволило бы другим думать, что эта компания находится под защитой определенного начальника полиции. Люди, которые хотят создавать проблемы, подумают дважды.
 
 Офицер Се. Это просто обычные вывески. Как амулет, отгоняющий людей с плохими намерениями. Ах да, я подготовил 50 вентиляторов Ветер и дождь для вашей станции, чтобы улучшить вашу рабочую среду.  - Объяснил Фэн Юй. 
 
 Эх, тебе не нужно было этого делать.  - Ответил, офицер Се, счастливо улыбаясь. В его офисе все еще не было вентиляторов, и их бюджет был ограничен. 
 
 Нет… Мы же партнеры и мы вместе строим более безопасную страну. Это самое малое, что я могу сделать, чтобы показать свою поддержку.  - Сказал Фэн Юй.
 
 После того, как офицер Се ушел, Фэн Юй позвал Ли Шицяна. Хотя он переманил начальника полиции на свою сторону, он также должен заботиться о людях под командованием Се. Особенно патрульных. Эти офицеры должны иметь право на Ночное патрульное пособия. Эти пособия помогут этим офицерам поесть во время патрулирования. Было бы лучше, если бы Сонг Лаоси неправильно понял, что у них сильные связи с полицией! Кроме того, им нужно налаживать отношения и с людьми выше офицера Се по должности.
 
 После ухода офицера Се, Ву Чжиган и другие сотрудники вернулись. Они ездили на велосипедах и вспотели. 
 
 Чжиган, что сказал директор Ли? - Спросил Ли Шицян, прежде чем Фэн Юй смог открыть рот.
 
 Директор Ли не готов быть вовлечен в это. Но они были готовы дать нам вывеску, основанную на инструкциях менеджера Фенга. Сейчас я ее повешу. На вывеске написано Партнер Моторного Завода города Бинг. Но менеджер Фэн, как эта вывеска может быть полезной?  - Ву Чжиган указал на вывеску и спросил. 
 
 Фен Юй улыбнулся и сказал: Конечно, одно вывеска может быть бесполезным. Но когда мы получим больше вывесок, это будет очень полезно. 
 
 Эти вывески были доказательством подлинности. В будущем многие компании хотели получить некоторую форму признания со стороны государственных органов, таких как Народный представитель, Член какого-то правительственного комитета и т.д. Эти вывески действуют как своего рода Амулетами, а также доказали, что компания добилась успеха.
 
 Пока на дверях компании будет висеть много вывесок и наград от правительственных органов, меньше людей будут создавать им проблемы. Было еще одно преимущество. Эти награды и вывески покажут, что компания имеет много связей и даст им больше возможностей для ведения переговоров, когда дело доходит до деловых переговоров. 
 
 Но Фэн Юй все равно расстроился, когда узнал, что Моторная фабрика отказывается, открыто помогать ему. Большая гидроэлектростанция только что была построена, и Моторный завод будет собирать с них платежи. Моторному заводу пока не хватало средств. Если Моторный Завод хотел помочь Фэн Юй, все, что им нужно было сделать, это сообщить об этом своему начальству в правительстве, и кто-то предупредит Сонг Лаоси, чтобы тот остановился. Но у Фенга Юй были другие способы. Он может получить еще один амулет от городского правительства. 
 
 Заместитель начальник Чжан? Я вас не отвлекаю? - спросил Фен Юй. 
 
 О, это менеджер Фэн. Заходите. Что вас сюда привело сегодня? - Спросил Чжан Жуйцян.
 
 Начальник Чжан, я здесь, чтобы сообщить вам, что я закрою свою торговую компанию. Что мне нужно для этого сделать?  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Чжан Жуйцян был удивлен. Тай Хуа Трейдинг был одной из компаний, которым его отдел помог получить разрешения. Два дня назад начальник все еще высоко оценил Тай Хуа Трейдинг. Только в этом месяце было проведено сделок на сумму более 3 миллионов рублей. Департамент по-прежнему намерен сделать Тай Хуа Трейдинг примером для других торговых фирм. 
 
 Менеджер Фэн, что случилось? Вас обманули русские? - с тревогой спросил Чжан Жуйцян.
 
 Нет. Они никогда бы так не поступили. Моя компания была очень прибыльной. Но я не уверен, кого я обидел, и вчера моя компания и мои товары были уничтожены, а склад разрушен. Полиция до сих пор не нашла виновника. Вместо того, чтобы беспокоиться день и ночь, я бы предпочел закрыть свой бизнес. Я готовлюсь перенести свой бизнес в город Шэнь. Хотя это будет немного хлопотно, все равно будет лучше, чем сейчас.  - Сказал Фэн Юй. 
 
 Менеджер Фэн, город Шэнь, довольно далеко от Советского Союза. Кроме того, вам придется начинать все сначала, и это будет не так удобно, как в городе Бинг. Вы уверены, что. Я позвоню начальнику Чжао из правительства провинции и расскажу ему о вашей проблеме. Он примет это к сведению и не позволит бандитам беспокоить вас.  - Сказал Чжан Жуйцян.
 
 Это ... Хорошо. Кстати, полицейский участок дал мне идею. Если я смогу повесить правительственные награды на мою дверь, это будет очень эффективно против этих нарушителей спокойствия. Может ли ваше внешнеторговое управление дать мне какие-нибудь награды? - Спросил Фэн Юй. 
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юй. Это должно быть его настоящей целью, зачем он пришел сюда. Но не брал в голову. Они уже давно выдают такие награды и вывески. Кроме того, он слышал о триадах и бандах в городе Бинг. Его начальник намеревался назначить его ответственным за привлечение инвестиций в город и содействие международной торговле. Чжан Жуйцян давно хотел изгнать эти банды и триады из города Бинг. 
 
 Хорошо, я скажу своим людям отправить вывеску, как она будет готова. В будущем, если менеджеру Фэн понадобится что-то закупить, не забудьте поддержать наши государственные предприятия.  - Сказал Чжан Жуйцян. 
 
 Конечно. Я приму это к сведению. Спасибо, начальник Чжан.  - Ответил Фэн Юй. 
 
 Когда двое прощались, начальник Чжан попросил Фэн Юя какую-то просьбу, с которой он охотно согласился. 
 
 Выйдя из приемной внешней торговли, Фэн Юй почувствовал себя спокойно. С таким количеством амулетов, Сонг Сяофэн не посмеет снова прикоснуться к торговой компании Тай Хуа! И еще несколько дней, Сонг Сяофэн будет на дне! 
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      Глава 61 - Маленькие трюки
 
 Спустя день новостей о смерти Сун Сяофэня все еще не было. Фэн Юй не мог больше ждать. 
 
 Он был его целью, а быть целью не очень приятно. Особенно, когда ты цель Сун Сяофэня, который будет использовать все способы, забив на правила. Фэн Юй не был уверен, когда именно Сун Сяофэн придет к нему.
 
 Через несколько дней в Бин-Сити прибудет вторая партия подержанных автомобилей. Что, если Сун Сяофэн решит атаковать тогда? Кириленко сказал, что осталось не так много автомобилей класса люкс. После этой и следующей партии другую, возможно, придется ждать пару лет. 
 
 Такие сроки для Фэн Юя были идеальны. Эти две партии он и будет распродавать весь год. В следующем году у Фэн Юя будет отличная возможность поднять свои продажи в несколько раз!
 
 Но для этого ему нужно заработать на этих партиях. Если Сун Сяофэн заберет половину его партии, то для Фэн Юя это будут большие потери. Но он также может сосредоточиться и на бизнесе экспорта. 
 
 Фэн Юй в сердце ненавидел Калеку Вана за то, что тот действует так медленно. В то же время он думал о возможностях добавления масла в огонь.
 
 Оказалось, что Калека Ван был в ярости, когда узнал, что компанию Фэн Юя разгромили люди Сун Сяофэна. Не из-за того, что пострадала компания Фэн Юя. Именно из-за того, что Сун Сяофэн должен был извиниться перед ним, но вместо этого создал еще больше неприятностей. Это понизило его репутацию до нуля!
 
 Калека Ван уже отправил своих людей, чтобы потребовать от Суна Лаосы извинений за Сяофэна.
 
 Но у Суна Лаосы уже была поддержка от глав других городов, поэтому он сам себя назначил Главой Бин-Сити. Как такой важный человек может позволить своему племяннику извиняться перед врагом?
 
 Сун Лаосы только отправил 100 000 юаней Калеке Вану и сказал, что Сун Сяофэн в тот день был пьян. Деньги были как бы знаком о том, что дело можно закрыть. Его не волновало, примет ли Калека Ван деньги или отдаст их компании Тай Хуа. Он отправил деньги только для того, чтобы заткнуть Калеку Вана.
 
 После уговоров своих людей Калека Ван взял деньги. Это считалось актом доброй воли Суна Лаосы. Если бы Калека Ван не согласился их взять, то им в конечном итоге пришлось бы устроить войну. Брат Кэ молчал и ждал шанса избавиться от обоих сторон. Эта война принесла бы пользу Брату Кэ, в конечном итоге он возьмет на себя управление Бин-Сити.
 
 Что касается компании Тай Хуа, Калека Ван отправил им 100 000 юаней и передал, что это компенсация от Сун Сяофэна за ущерб.
 
 Фэн Юй смотрел на эти деньги, у него дергался глаз.
 
 Давай оставим это дело? Как он может так говорить? Почему в прошлом Калека Ван убил Сун Сяофэна? Почему он не убил его на этот раз?
 
 Сун Лаосы мог еще пару лет пожить, но Сун Сяофэн должен умереть уже сейчас!
 
 Фэн Юй подумал и сказал У Чжигану следовать за ним к Калеке Вану. Он также взял с собой 100 000 юаней.
 
 "Почему ты опять здесь? Разве я не отправил тебе деньги? Почему? Думаешь, этого слишком мало?" - неодобрительно сказал Калека Ван.
 
 "Нет, нет. Я здесь, чтобы поблагодарить вас за помощь моей компании. Я получил деньги Сун Сяофэна. Это наш подарок в знак благодарности вам и вашим людям," - Фэн Юй положил сумку с деньгами перед Калекой Ваном.
 
 Замок был раскрыт. Калека Ван видел содержимое сумки. 
 
 Он посмотрел на Фэн Юя. О чем думает этот ребенок? Я отправил ему эти деньги, а он возвращает их обратно в качестве подарка?
 
 "Что ты имеешь в виду?" - спросил Калека Ван.
 
 "Господин, я должен быть честен. Все, чего я хотел, было намеренным. Я знаю, что вы уже передали несколько слов Суну Лаосы. Я знаю, что он больше не полезет в мою компанию. Но в этот раз причиной всего был Сун Сяофэн. Он высокомерен и не придерживается никаких правил. Боюсь, что он решит отомстить мне снова," - сказал Фэн Юй. 
 
 Калека Ван посмотрел на Фэн Юя. Он думал: "Что это значит? Думаешь, мое слово не имеет никакого веса?"
 
 Но он подумал о его словах и понял, что это действительно имеет смысл. Сун Лаосы был тем, кто соблюдал правила их кругов. Но репутация Сун Сяофэна с этой стороны была ужасной. Кроме того, он все еще был рассержен за то, что Сун Сяофэн не пришел к нему лично и не извинился.
 
 Если Сун Сяофэн действительно опять придет в Тай Хуа, то это скажется на репутации Калеки Вана. Посмеет ли Сун Сяофэн снова прийти к Фэн Юю? Уверенным быть нельзя. 
 
 "Будь уверен, Сун Сяофэн больше никогда не явится к тебе," - сказал Калека Ван.
 
 "Спасибо, Господин, рад это слышать. Если вам от меня что-то потребуется, просто дайте знать," - сказал Фэн Юй.
 
 Он ушел, даже не взглянув на сумку с деньгами.
 
 "Господин, думаю, что этот ребенек не так уж и прост. Но он волнуется о мелочах. Сун Лаосы уже дал нам компенсацию, что еще может быть не так?", - сказал один из подопечных Калеки Вана.
 
 Услышав это, Калека Ван рассердился. Сун Лаосы отправил только своего человека. Даже не позаботился прийти лично. Он мог хотя бы послать Сун Сяофэна.
 
 Сун Лаосы становился все более заносчивым. Если Калека Ван так и будет сидеть, Бин-Сити за год уйдет в чужие руки!
 
 ......
 
 По пути в компанию Фэн Юй продолжал смотреть на У Чжигана.
 
 У Чжиган чувствовал себя неудобно и спросил: "Начальник Фэн, если вы хотите что-то спросить, говорите прямо. Из-за вас я чувствую себя неудобно."
 
 Фэн Юй сказал: "Чжиган, у меня есть для тебя задание, но я боюсь, что ты не согласишься."
 
 У Чжиган ударил по груди и сказал: "Начальник Фэн, просто скажите, что мне нужно сделать, я сделаю. Не имеет значения, для компании или лично для вас. Одно слово и уже все готово!"
 
 "Я хочу, чтобы тебя побили!" - сказал Фэн Юй.
 
 У Чжиган смущенно спросил: "Начальник Фэн, только не говорите, что хотите выместить на мне свой гнев."
 
 Фэн Юй помотал головой: "Не я буду бить тебя. Нужно, чтобы тебя избил Сун Сяофэн."
 
 "Зачем ему это делать? Разве Калека Ван не сказал, что разберется с ним?" - спросил У Чжиган.
 
 "Если не придет он, то придем мы. Прости, Чжиган. Тебе придется немного пострадать. Когда все закончится, я дам тебе 10 000 юаней!"
 
 "Начальник Фэн, я не приму ваших денег. Это просто побои. Я могу их вытерпеть. Но почему я должен быть избит?" - У Чжиган не понимал.
 
 "Не имеет значения. Пока ты выполняешь мои задания. Ты должен принять деньги. Это компенсация. Сегодня мы пойдем веселиться в ночной клуб. Никому об этом не говори. Включая брата Ли," - объяснил Фэн Юй.
 
 В северо-восточной части Китая была старая поговорка: "Либо все мирно и спокойно, либо все взрывается и становится хуже!"
 
 ......
 
 Ночь. Фэн Юй и У Чжиган выехали. Ли Шицян подумал, что Фэн Юй собирается на Моторную фабрику и ничего не спросил.
 
 "Помни, позже, когда тебя побьют, кричи как можно громче. Кричи так, будто тебя убивают," - напомнил Фэн Юй У Чжигану.
 
 "Будьте уверены, я знаю, что делать," - ответил У Чжиган.
 
 "Ты не должен драться, защищай голову руками. Лучше полностью свернись," - сказал Фэн Юй.
 
 "Начальник Фэн, вы повторили это уже шесть раз," - сказал У Чжиган.
 
 "Ты помнишь?" - прикрикнул Фэн Юй.
 
 "Да, помню," - ответил У Чжиган.
 
 Посетив несколько ночных клубов, Фэн Юй наконец-то нашел его Ленд Ровер. Осенний ночной клуб.
 
 Фэн Юй зашел первым, У Чжиган шел позади. Он стиснул зубы. Он согласился на это не из-за 10 000 юаней. Услуга Фэн Юю была главной причиной. Он помогал Фэн Юю и знал, что в будущем тот о нем позаботится. 
 
 Ночной клуб был заполнен. Фэн Юй искал Сун Сяофэна и нашел его в углу со своими людьми.
 
 Фэн Юй предупредил У Чжигана и пошел к Сун Сяофену. Они старались выглядеть так, будто не видели его.
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      Глава 62 - Действовать может каждый
 
 Сун Сяофэн сидел дома несколько дней по просьбе дяди. Хотя в вилле и было все, что захочешь, ему все равно стало скучно. 
 
 Сегодня ему наконец-то разрешили выйти, и он сразу же пошел со своими людьми в ночной клуб. Ему просто нравилось играть с разными девушками. По его словам "каждая девушка имела свой аромат".
 
 Только он увидел свою цель и хотел послать за ней, как увидел того, о ком думал в течение последних нескольких дней.
 
 Когда он увидел этого ребенка рядом, то посчитал обязательным стрясти с него немного денег. 
 
 Сун Сяофэн все еще должен был платить за лечение Тода. Так как он увидел здесь Фэн Юя, то и решил с него потребовать деньги. В любом случае, именно Фэй Юй был причиной того, что Калека Ван сломал ноги Тода.
 
 Фэн Юй искал место, где сесть с У Чжиганом, когда увидел двух мужчин перед собой.
 
 "Вы двое. Господин Сун просит вас пересесть к нему!" - сказал один из мужчин.
 
 Глаза Фэн Юя и У Чжигана встретились и они без слов последовали за мужчинами. Сун Сяофэн сидел на диване, скрестив ноги. Он держал бокал виски.
 
 "Это ли не брат Фэн? Как вы сюда добрались?" - спросил Сун Сяофэн.
 
 "Я просто пришел выпить. Господин Сун, и вы тут. Принесите чек за стол Господина Суна ко мне," - с энтузиазмом сказал Фэн Юй.
 
 "Не нужно. Я, Сун Сяофэн, не позволяю другим покупать мне выпивку. Но мой брат, Тод, был ранен в твоем офисе пару дней назад. Как ты собираешься решить этот вопрос?" - сказал Сун Сяофэн, покачивая бокал в своей руке. Он даже не смотрел на Фэн Юя.
 
 Фэн Юй взглянул на У Чжигана, тот знал, что делать. У Чжиган шагнул вперед и крикнул: "Не мы его ранили, а твои люди разрушили нашу компанию!"
 
 Сун Сяофэн холодно взглянул на У Чжигана. Ему не нужно было ничего говорить, его люди уже действовали. Все, что было нужно, это стеклянная бутылка, и У Чжиган уже на полу. Четверо мужчин окружили и напали на него. 
 
 У Чжиган уже знал, что его побьют. С защитной подкладкой на животе, он схватился за голову и свернулся. Даже если его побьют, травмы не будут слишком серьезными.
 
 У Чжиган громко кричал, лежа на полу. Он молил о пощаде.
 
 Фэн Юй также кричал на Сун Сяофэна: "Господин Сун, остановите их. Сколько вы хотите? Просто скажите. Если я смогу, то отдам вам все. Он ведь скоро умрет!"
 
 Сун Сяофэн закрыл глаза. Одна его рука держала бокал, другая покачивалась в воздухе. Выглядело, будто он наслаждается мелодией, и его рука следует ритму.
 
 Он любил слушать крики тех, кто ему не подчинялся. Чем более жалким был человек, тем больше Сун Сяофэн возбуждался. Это удовольствие для него было даже лучше, чем секс!
 
 Избиение продолжалось около 5 минут. Крик У Чжигана становился все слабее. Внезапно Сун Сяофэн поднял и сжал кулак, как дирижер в конце выступления.
 
 Его люди остановились и встали позади Сун Сяофэна. Фэн Юй поспешил к У Чжигану. Он сожалел. Он совсем не ожидал такого. 
 
 Он думал, что люди Сун Сяофэна просто побьют У Чжигана и уйдут, он не знал, что это продлится целых 5 минут. Лицо У Чжигана было все в крови, а тело не прекращало дрожать. 
 
 Когда Фэн Юй посмотрел в глаза У Чжигана, то увидел, что тот еще может моргать, его взгляд был ясным. Фэн Юй успокоился. По крайней мере, они не повредили его голову.
 
 "Ранее ты сказал, что отдашь компенсацию за травму Тода. Как ты думаешь, сколько стоит его нога?" - спросил Сун Сяофэн, глотнув виски.
 
 "100 000 юаней," - сказал Фэн Юй. В это время среднегодовая зарплата в Бин-Сити составляла примерно 1 000 юаней. Многие люди могли всю жизнь жить на 100 000.
 
 "100 000 юаней? Хах, ты думаешь, мы нищие? Как минимум 400 000 юаней! Я не буду с тобой торговаться. Две ноги и другие травмы. В сумме 1 миллион юаней. Плати и я отстану!" - усмехнулся Сун Сяофэн. Он знал, что компания Тай Хуа зарабатывает несколько миллионов в месяц. 1 миллион не был проблемой для Фэн Юя.
 
 1 миллион? Фэн Юй глубоко вдохнул и сказал: "Господин Сун, разве 1 миллион - не слишком много?"
 
 "Слишком много? Тогда как ты думаешь, сколько будут стоить твои ноги? Почему бы нам не узнать?" - Сун Сяофэн с отвращением ответил. Некоторые люди просто не могут понять ситуацию. Фэн Юй все еще пытается с ним торговаться? Если так и продолжиться, то Сун Сяофэн сломает ему обе ноги и продолжить требовать деньги!
 
 "Хорошо! Я заплачу 1 миллион. Дайте мне три дня, чтобы их заработать, и я все пришлю!" - неохотно сказал Фэн Юй.
 
 Глядя на Фэн Юя, Сун Сяофэн пришел в восторг. Он выпустил свой гнев, да еще и деньги получил. Даже если он заплатит за лечение Тода, несколько сотен тысяч останутся ему. 
 
 Словно отгоняя муху, Сун Сяофэн захотел, чтобы Фэн Юй убрался отсюда. Потом он указал на девушку, спускающуюся с танцпола. Это его сегодняшняя цель!
 
 Бизнес ночного клуба не пострадал даже тогда, когда четыре мужчины избили У Чжигана. Все просто притворились, что не видят. Только несколько смелых клиентов взглянули, чтобы узнать новую жертву Сун Сяофэна. 
 
 Фэн Юй действительно презирал этих лживых людей. Они думали, что такие люди, как Сун Сяофэн очень властные? Когда он сядет в тюрьму или будет умирать на улицах, они поймут, как он жалок на самом деле.
 
 Фэн Юй помог У Чжигану выйти. Когда машина выехала из района, Чжиган начал тяжело вздыхать.
 
 "Как ты? Есть переломы? Не волнуйся, мы уже рядом с больницей," - сказал Фэн Юй. 
 
 "Все в порядке, подкладка помогла," - сказал У Чжиган и вытащил две дощечки из под одежды. К счастью, люди Сун Сяофэна использовали ноги. Если бы это были кулаки, то они почувствовали бы подкладка. А так он не получил серьезных травм.
 
 После обследования в больнице Фэн Юй успокоился. У Чжиган получил лишь незначительные травмы. После двух уколов ему разрешили вернуться домой. Все, что ему теперь требовалось, - медленное восстановление в течение двух месяцев.
 
 "Чжиган, никому не говори о том, что случилось. Будь уверен, с Сун Сяофэном покончено," - сказал Фэн Юй.
 
 В эту же ночь Фэн Юй обошел несколько мест в поисках Калеки Вана. Он нашел его расслабляющимся в бассейне. 
 
 Калека Ван нахмурился, увидев Фэн Юя: "Опять этот парень! Он думает, что я теперь буду заглаживать все его проблемы?"
 
 Когда Фэн Юй увидел Калеку Вана, он опять сделал жалобное лицо и сказал: "Господин, вы должны мне помочь."
 
 "Что опять?" - спросил Кровавый Ван.
 
 "Господин, сегодня я и мой друг пошли расслабиться в ночной клуб, но там мы встретили Сун Сяофэна. Он приказал своим людям избить моего друга без каких-либо причин. Мой друг серьезно ранен и сейчас лежит в больнице. Меня тоже побили. Посмотрите," - сказал Фэн Юй.
 
 "Он побил тебя без причин?" - спросил Калека Ван. Он не мог поверить его словам.
 
 "Мы были в Осеннем ночном клубе. Можете спросить своих. Мы только вошли, как Сун Сяофэн побил нас. Он также сказал мне, что, даже если Тод пострадал из-за вас, это произошло в моей компании, поэтому я должен выплатить ему миллион юаней. Моя компания только недавно открылась. Откуда у меня могут быть такие деньги?" - ответил Фэн Юй.
 
 Лицо Калеки Вана изменилось. На первый взгляд казалось, что Сун Сяофэн побил друга Фэн Юя, но на самом деле это был плевок в лицо Калеки Вана. "Хах, Сун Лаосы, на это раз твой племянник играл не по правилам. Я это просто так не оставлю!"
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      Глава 63 – Война (Часть 1)
 
 Калека Ван попросил Фэн Юя вернуться первым. Он будет исследовать этот вопрос, прежде чем дать Фэн Юю ответ. Он не может поверить односторонним заявлениям Фэн Юя.
 
 Он попросил своих людей найти тех, кто присматривает за ночным клубом "Осень". Обстоятельства были действительно такими, как сказал Фэн Юй. Фэн Юй и его друг только что вошли в ночной клуб, и они были избиты людьми Сун Сяофэна. Сун Сяофэн даже попросил Фэн Юя компенсировать ему 1 миллион юаней, используя травму Тода в офисе Фэн Юя в качестве оправдания.
 
 Что касается того, насколько серьезно ранен был друг Фэн Юя, нет необходимости гадать. После того, как его избивали 4 мужчины в течение 5 минут, он должен быть серьезно ранен. Кроме того, Сун Сяофэн не заплатил за ущерб в тот день. Приспешник, который рассказывал обстоятельства Калеке Вану, следил за девушкой, которую Сун Сяофэн привел в тот день первой. Таким образом, он сильно преувеличил.
 
 Например, Фэн Юй упомянул имя Мастера Костыли, но Сун Сяофэн все еще игнорировал его и даже попросил своих людей ударить его сильнее.
 
 Калека Ван больше не мог молчать. Этот Сун Сяофэн смеет быть настолько высокомерным на его территории. Это показывает, что сила Сун Лаосы значительно возросла. Если бы он промолчал и оставил это дело в покое, то в течение 1 года в городе Бин не было бы Мастера Костыли!
 
 "Бесполезно! Что я тебе говорил раньше? В наших ночных клубах не должно быть драк. Если каждый день будут драки, кто будет приходить в наши ночные клубы? Где мы будем зарабатывать деньги? А если нет денег, что ты будешь есть?" - Калека Ван ругал приспешника, ответственного за ночной клуб.
 
 Этот приспешник был умен и спросил: “Мастер Костыли, мы ищем Сун Сяофэна после этого инцидента?”
 
 Ну конечно! Создавать проблемы на моей территории - значит давать мне в морду. Идите и приведите его сюда. Пусть Сун Лаосы придет лично, чтобы вернуть его!
 
 ......
 
 Фэн Юй провел всю ночь в больнице, заботясь о У Чжиган. У Чжиган пока не хочет говорить своей семье.
 
 На следующее утро Фэн Юй увидел знакомого человека, появившегося перед ним. Этот человек - один из людей Калеки Вана.
 
 Менеджер Фэн, я представляю Матера Костыли, чтобы навестить вашего раненого друга, а также передать вам сообщение от Мастера. Сун Сяофэн был захвачен Мастером Костыли. Мы ждем, когда придет Сун Лаосы.
 
 Человек Калеки Вана посмотрел на У Чжигана, все тело которого было покрыто бинтами. Люди Сун Сяофэна были беспощадны. Но он не знал, что бинты были запрошены Фэн Юем. На деле не было необходимости в этих бинтах.
 
 Но Фэн Юй дал врачам пачки денег и сказал, что чем больше бинтов, тем быстрее заживут раны. После получения денег доктора использовали много бинтов для У Чжигана. Они надеются, что смогут чаще встречаться с такими невежественными пациентами.
 
 "Помоги мне отблагодарить Мастера Костыли. Эти деньги для того, чтобы угостить вас и ваших братьев выпивкой" - сказал Фэн Юй.
 
 После отправки человека Калеки Вана, Фэн Юй разбудил У Чжигана, который притворялся, что находится в коме. Фэн Юй достал 2 электрических вентилятора из-под кровати и начал дуть на У Чжигана. Из-за этой летней жары и толстых повязок было легко получить кожные высыпания.
 
 Менеджер Фэн, вы можете идти, я в порядке - сказал У Чжиган.
 
 Фэн Юй не только лично позаботился о нем в течение этой ночи и даже организовал для него отдельную комнату с туалетом. Это было лечение для государственных чиновников.
 
 "Я останусь и позабочусь о тебе. Ты даже в туалет сам сходить не сможешь" - сказал Фэн Юй, глядя на "мумию" на кровати.
 
 "Время для инъекции. Перевернись и оголи ягодицы. После этой инъекции и двух капельниц, тебе будет лучше. Ты его брат? Не вмешивайся в следующий раз в работу врачей, если ничего не знаешь. Очевидно, с ним все в порядке, и все же вы попросили врачей перевязать все его тело. Ты даже принес ему два вентилятора. У тебя правда так много денег, чтобы их прожигать?”
 
 Молодая медсестра вошла и начала критиковать Фэн Юя во время подготовки инъекции и капельницы. Внезапно Фэн Юй увидел, как глаза У Чжигана засияли, и он начал извиваться, обнажая ягодицы.
 
 Фэн Юй покачал головой. Он, наконец, понял, почему У Чжиган хотел, чтобы тот ушел.
 
 После инъекции и установки капельницы, Фэн Юй подошел к медсестре и сказал: "Сестра, мне нужно будет попросить вас, чтобы вы позаботились о моем друге в течение следующих двух дней”.
 
 "Наша больница одинаково относится ко всем пациентам. Нет никаких специальных процедур" - сказала медсестра.
 
 Фэн Юй прошептал: "Я скажу тебе правду. Мой друг здесь из-за тебя. Я знаю, что его травмы не очень серьезны. В летнюю жару и в толстых бинтах? Все это для него, чтобы остаться в больнице еще на несколько дней, чтобы быть ближе к тебе”.
 
 Лицо молодой медсестры покраснело, и она посмотрела на У Чжигана. Она думала, что этот парень идиот. Так это потому, что она ему нравится. У того, кто может позволить себе остаться в такой палате, иметь два электрических вентилятора и приехать в больницу на машине, семья должна быть довольно состоятельна. Она слышала от других медсестер, что У Чжиган неплохо выглядит и его рост около 1,8 метров. 
 
 Фэн Юй достал несколько сотен юаней и передал медсестре.
 
 Что ты хочешь этим сказать? - спросила молодая медсестра.
 
 “Ничего особенного. Если мой друг захочет что-нибудь поесть, пожалуйста, помогите ему" - ответил Фэн Юй.
 
 Фэн Юй вернулся в палату и улыбнулся У Чжигану: "Хорошо. Я узнал, что молодая медсестра не замужем, и она будет на дневной смене на этой неделе. Я попросил ее хорошо о тебе заботиться. Сможешь ли ты завоевать её, зависит теперь от тебя. Я навещу тебя позже вечером”.
 
 ......
 
 Сун Сяофэн был захвачен Калекой Ваном, и тот даже послал весточку для Сун Лаосы. Если он хочет спасти Сун Сяофэна, ему придется пойти и сделать это лично. Этот инцидент шокировал Сун Лаосы. Он попытался выяснить, что произошло, но вскоре узнал, что Сун Сяофэн и его приспешники были захвачены Калекой Ваном. 
 
 Он уже дал Калеке Вану 100,000 юаней в прошлый раз. Калека Ван принял деньги. Что ему было нужно сейчас? Сун Лаосы был в ярости. Его племянник - единственный оставшийся член семьи и его Ахиллесова пята. Он не простит никого, кто посмеет тронуть племянника!
 
 Он позвонил нескольким десяткам своих людей и отправился искать Калеку Вана в своем Mercedes-Benz.
 
 Калека Ван знал, что Сун Лаосы уже едет к нему, и тоже был готов. В ночном клубе "Осень" было более тридцати мужчин, металлические трубы, мачете, дробовики и пистолеты. Если Сун Лаосы захочет вернуть Сун Сяофэна силой, то это будет зависеть от того, чья жизнь труднее!
 
 Несколько фургонов припарковались у входа, и несколько десятков человек вышли из них. Несмотря на летнюю жару, они были одеты в одежду с длинными рукавами, и вся их одежда была выпуклой.
 
 Затем появился Mercedes-Benz, и дверь переднего пассажира открылась. Правая рука Сун Лаосы, Ли Гуанчжэн остановился и открыл заднюю пассажирскую дверь. В это же время он открыл зонтик. Сун Лаосы медленно вышел из машины и посмотрел на своих людей. Он был очень доволен увиденным.
 
 “И что, что это территория Калеки Вана? Я привел с собой столько мужчин. Если он не выпустит Сун Сяофэна сегодня, то в этом ночном клубе будет кровопролитие!" - подумал Сун Лаосы про себя. 
 
 Некоторые из его мужчин по приказу Ли Гуанчжэна вошли в ночной клуб первыми. Потому Сун Лаосы и Ли Гуанчжэн медленно вошли в клуб.
 
 Калека Ван сидел за столом посреди ночного клуба и пил пиво. Когда он увидел, как вошел Сун Лаосы, он поднял глаза и усмехнулся: "Сун Лаосы, ты был слишком занят. Я приглашал тебя несколько раз, и вот наконец-то ты появился!”
 
 Сун Лаосы сел напротив Калеки Вана, залпом выпил ледяного пива и сказал: “Калека Ван, ты захватил моего племянника только потому, что я отклонил твои приглашения? Лучше скажи мне вескую причину этого!”
 
 Услышав, каким образом Сун Лаосы обратился к нему, Калека Ван ударил по столу пивной бутылкой и сказал: "Ты хочешь, чтобы я дал тебе отчет? Твой племянник неоднократно создавал проблемы в моем ночном клубе. Как ты собираешься объяснять мне это?”
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      Глава 64 - Война (Часть 2)
 
 Два босса преступного мира из Бинг Сити сидят на противоположных концах стола. Они выглядели так, будто просто болтали по соседству. Но каждое сказанное слово имело убийственный умысел. 
 
 "Калека Ван, мой племянник был пьян, и это нормально, что пьяные люди так себя ведут. Ты можешь просто отправить кого-то и передать мне сообщение. Думаешь, я не буду возмещать тебе ущерб? А то, что ты приказал своим людям схватить его, это пощечина!" - сказал Сун Лаосы с мрачным лицом. Калека Ван захватил моего племянника из-за такой мелочи? Он слишком высокомерен!
 
 "Пьян? Хм! Напился после одного стакана спиртного? Сун Лаосы, ты можешь думать своей головой, когда говоришь? Тебя волнует твое "лицо", а что насчет моего?" - ответил калека Ван.
 
 "Хорошо, я здесь не для того, чтобы спорить с тобой. Мы можем поговорить о том, кто прав, а кто виноват. Сначала ты выпускаешь Сун Сяофэна. Не вредить членам семьи - это правило преступного мира!" - сказал Сун Лаосы. Он немного настороженно относился к Калеке Вану, так как Сун Сяофэн все еще был в его руках. 
 
 Калека Ван махнул рукой, и его люди притащили Сун Сяофэна и его приспешников. Кроме Сун Сяофэна, у остальных были сломаны обе ноги. Хотя ноги Сун Сяофэна не были сломаны, он был избит.
 
 Когда он увидел Сун Лаосы, он изо всех сил закричал: “Дядя Си, Калека Ван послал своих людей, чтобы схватить меня и избить. Ты должен отомстить за меня!”
 
 Услышав, что сказал Сун Сяофэн, лицо Сун Лаосы изменилось. Племянник был не очень умен. Не говоря уже о том, что он посещал школу всего несколько дней, он до сих пор не знает, как анализировать ситуацию. Ты все еще под контролем Калеки Вана, зачем ты кричишь? 
 
 Конечно же, Калека Ван был в ярости, когда услышал, что сказал Сун Сяофэн. Он уже был зол, когда Сун Лаосы назвал его калекой Ваном, и теперь, его племянник смеет называть его калекой перед всеми этими людьми и даже хочет отомстить?
 
 “Никакого уважения к старшим. Похоже, мне нужно преподать тебе урок от имени Сун Лаосы!" - сказал Калека Ван.
 
 Сразу после того, как Калека Ван закончил предложение, его люди дали Сун Сяофэну две пощечины. Сун Лаосы почувствовал эти две пощечины на своем лице.
 
 Сун Лаосы пристально смотрел на того, кто ударил Сун Сяофэна. Он был близким приспешником Калеки Вана и его телохранителем. Его статус аналогичен Ли Гуанчжэну.
 
 Сун Сяофэн открыл рот и хотел что-то сказать, но Сун Лаосы крикнул: “Заткнись!”
 
 Если бы не Сун Сяофэн, которого все еще держали, Сун Лаосы приказал бы Ли Гуанчжэну немедленно убить Калеку Вана.
 
 “Калека Ван, ты преподал ему урок. Я заберу его и обучу его должным образом. Давай забудем обо всем и оставим это дело" - сказал Сун Лаосы.
 
 "Я преподал ему урок из-за того, что он сказал. Но мой ночной клуб понес убытки, и ты все равно должен мне их компенсировать. Не много. 100 000 юаней должно быть достаточно" - ответил Калека Ван. 
 
 С таким количеством приспешников здесь, он должен дать всем немного денег, и Сун Лаосы должен быть тем, кто предоставит эти деньги. Каждый человек получит от 2 до 3 000 юаней. 
 
 Сун Лаосы подавил свой гнев и кивнул: "Прекрасно. Я пришлю тебе деньги позже. Сначала освободите его”.
 
 "Я не отпущу его, пока не увижу денег". Калека Ван давно хотел поговорить с Сун Лаосы. Ты думаешь, что люди смотрят на тебя, и ты большой босс? Кроме того, если Сун Лаосы не заплатит ему, что он сможет сделать? Так как война была только вопросом времени, почему бы в первую очередь не получить деньги? 
 
 "Калека Ван, полиция видела, как я приходил к тебе. Если бы мы сегодня устроили разборку с применением огнестрельного оружия, было бы нехорошо". Сун Лаосы всё еще хотел выйти сухим из воды. Он не хочет никакого кровопролития здесь, так как это разрушит тот образ, который он создал в течение последних двух лет.
 
 "Угрожаешь мне? Попроси своих людей принести деньги. Я буду ждать тебя здесь. Даже если здесь полиция, что с того? Это место принадлежит мне. Что плохого в том, чтобы немного поболтать с друзьями у меня дома? Эти ножи для резки арбузов" - радостно ответил Калека Ван.
 
 Сун Лаосы посмотрел на Ли Гуанчжэна, тот вышел и пошел к автомобилю "Мерседес Бенц". Он вынул 100,000 юаней из багажника. Деньги лежали в багажнике на экстренный случай.
 
 До этого Сун Лаосы думал, что не заплатит денег Калеке Вану, так как спасет Сун Сяофэна. Теперь он должен преподать урок Калеке Вану. Если он не преподаст ему урок, его положение лидера преступного мира города Бин может оказаться под угрозой. 
 
 Деньги были переданы Калеке Вану, и тот радостно улыбался. Он помахал своим людям, они выпустили Сун Сяофэна.
 
 Сун Лаосы повернулся и вышел из ночного клуба с Сун Сяофэном. Ли Гуанчжэн внимательно следил за ними, идя позади, не отрывая глаз от Калеки Вана. Сун Лаосы сел в свой "Мерседес-Бенц" с племянником, и провел рукой по горлу - жест для Ли Гуанчжэна. Травмы его племянника были серьезнее, чем, кажется. Когда он думал о высокомерном и гордом взгляде Калеки Вана, он больше не мог терпеть! 
 
 Когда автомобиль Сун Лаосы покинул помещение, Ли Гуанчжэн поспешил вернуться в ночной клуб со своими людьми, но Калека Ван уже вышел через заднюю дверь. Их ждали только его люди.
 
 Ли Гуанчжэн был правой рукой Сун Лаосы и его лучшим бойцом. Было бы разумно упомянуть, что тот в одиночку помогал Сун Лаосы оккупировать половину его нынешних территорий. Если Ли Гуанчжэн умрет, то сила Сун Лаосы упадет вдвое.
 
 Обе стороны не использовали огнестрельное оружие, вместо него использовали ножи и металлические трубы. Случился беспорядок, когда обе стороны столкнулись.
 
 Бой длился недолго. Двери ночного клуба открылись примерно через 15 минут. Ли Гуанчжэн вышел весь в крови, и уехал.
 
 Внутри ночного клуба около 60-70 мужчин лежали на земле ранеными. У некоторых из них были сломаны руки или ноги, у некоторых были глубокие порезы, а у некоторых были колотые раны. 
 
 Калека Ван бросил бутылку пива на пол, когда услышал, что Ли Гуанчжэн сбежал. Бесполезно! Слабаки! 
 
 У него было более 40 человек, а их меньше 30. Они даже позволили Ли Гуанчжену спастись. Побег Ли Гуанчжена побеспокоил Калеку Вана. Этот Ли Гуанчжэн, кажется, лучше, чем то, что о нем говорят.
 
 "Мастер Костыли, если бы я остался, я бы убил этого Ли Гуанчжэна!" - сказал Лан Цин, правая рука Калеки Вана
 
 Калека Ван покачал головой и сказал: "Ты не можешь пойти. Даже если ты убьешь Ли Гуанчжэна, ты не сможешь остаться со мной. Даже если мы уничтожим Сун Лаосы, нам все равно придется опасаться Брата Кэ.”
 
 Когда Калека Ван обсуждал это со своими людьми, кто-то постучал в дверь и сказал ему, что это Фэн Юй.
 
 "Мастер Костыли, я только что проходил мимо ночного клуба "Осень" и увидел, что Ли Гуанчжэн выбегает. Только не говорите мне, что вы столкнулись с Сун Лаосы из-за меня?" - спросил Фэн Юй с "глубоко тронутым" выражением лица.
 
 Калека Ван не ответил Фэн Юю, а только улыбнулся.
 
 "Мастер Костыли, из-за меня ваши люди были ранены. Я должен что-то сделать для них. Это 100 000 юаней. Мастер Костыли, если вы считаете, что этого недостаточно, дайте мне знать, сколько нужно. Я найду способ собрать деньги и принести их" - сказал Фэн Юй, похлопывая себя по груди.
 
 Фэн Юй хотел, чтобы не только Калека Ван увидел в нем преданного человека, но и чтобы люди Калеки Вана знали об этом. В будущем, когда Калека Ван попадет в беду, он не хочет, чтобы его люди думали, что это Фэн Юй нанес удар ему в спину.
 
 "Брат Фэн, Мастер Костыли не возьмет твои деньги. Мы не смогли убить Сун Сяофэна сегодня и даже позволили Ли Гуанчжэну спастись. Из-за тебя Мастер Костыли приложил много усилий. Теперь у тебя есть шанс отплатить. Ты будешь это делать?" - прервал его Лан Цин. 
 
 Фэн Юй был ошарашен и подумал про себя: "Черт! Только не говори, что он хочет, чтобы я убил Сун Лаосы? В жопу это! Я не могу убить даже цыпленка!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/333234

    
  





  Экстраординарный гений Глава 65


  

    
      Глава 65 – Серьезный Вопрос
 
 Лан Цин издевался и презирал Фэн Юя, когда увидел его испуганное выражение лица.
 
 "Ты думаешь, я прошу тебя убить Сун Лаосы? С твоим испуганным выражением лица, даже если я дам тебе пистолет, ты не посмеешь выстрелить. Я говорю о поиске профессиональных убийц, чтобы убить Сун Лаосы. Но гонорары профессиональным убийцам не из дешевых" - сказал Лан Цин.
 
 Фэн Юй вздохнул с облегчением. Все, что угодно, лишь бы ему самому не пришлось убивать Сун Лаосы. Но эти люди действительно были беззаконниками.
 
 Сначала он просто хотел, чтобы эти банды взорвали это дело. Чем больше, тем лучше. Фэн Юй даже думал, как сделать ситуацию еще хуже. Это позволило бы правительству провинции принять этот вопрос к сведению. Если начальство на это пойдет, у этих двух банд не будет шанса сбежать.
 
 И эти две группы людей сдали бы Брата Кэ, чтобы спасти себя. Когда это произойдет, город Бин вернется в мирные дни.
 
 Но теперь он узнал, что все вышло из-под его контроля. Эти люди изо всех сил пытались убить друг друга. Они даже сказали ему об этом, и Фэн Юй не может остаться в стороне.
 
 "Мастер Костыли, я ничего не слышал. Но я думаю, что эта маленькая курильница выглядит хорошо, она должно быть старинная. Почему бы Вам не продать её мне? Я предлагаю 300,000 юаней!" - сказал Фэн Юй. Теперь он думал о том, как выбраться из этой ситуации. Он просто хотел посмотреть шоу со стороны.
 
 Калека Ван посмотрел на маленькую курильницу перед статуей Гуань Юй на алтаре. Курильница была подарена ему одним из его людей. Он оценил ей стоимость в 10-20 юаней.
 
 "Раз она тебе нравится, я продам её тебе. Лан Цин, пусть кто-нибудь почистит её".
 
 "Мастер Костыли, я пришлю деньги завтра. Больше я ничего не знаю" - сказал Фэн Юй. Он очень четко дал понять, что не хочет вмешиваться в это дело.
 
 Калека Ван кивнул и сказал: "Мы только совершаем обычную сделку”.
 
 В банке Фэн Юй искал менеджера Чжу, чтобы снять 300,000 юаней. Благодаря менеджеру Чжу, вывод был ускорен. Вернувшись в свой офис, Фэн Юй поставил курильницу в углу и сел в кресло. Он начал думать о том, как избавиться от всех этих людей!
 
 Ключ был в том, чтобы получить доказательства. Без доказательств эти люди все еще были бы на свободе. Но в эту эпоху видеокамера была слишком большой. Носить их было бы слишком заметно, и никто не осмелился бы делать так. Даже если он спрячется в углу и сфотографирует, он может не получить никаких полезных доказательств.
 
 Фэн Юй может только молиться, что эти две группы людей будут сражаться друг с другом до смерти. Было бы лучше, если бы они использовали огнестрельное оружие, и начальство решило бы действовать раньше, чтобы конфисковать все охотничьи ружья.
 
 Зарабатывать деньги в эту эпоху гораздо удобнее, чем в будущем. Однако это гораздо опаснее. Особенно из-за оружия! Даже в его доме есть ружья. Можно себе представить, как слабы законы контроля над оружием в эту эпоху.
 
 Старая сломанная курильница, проданная за 300,000 юаней. Мастер Костыли был очень доволен отношением Фэн Юя. Этих 300,000 юаней было достаточно, чтобы компенсировать затраты на лечение его приспешников. Что касается денег, чтобы нанять профессионального убийцу, Мастер уже давно их приготовил.
 
 В городе Бин было 7 южан. Их лидер звался Вестерн Бун. Было известно, что он любит есть западный хлеб с начинкой, и его фамилия - Ян (то же произношение, как и "западный"). Таким образом, он получил это прозвище.
 
 Самая известная битва в городе Бин была, когда Вестерн Бун в одиночестве, вооруженный только пистолетом, против богатого и сильного босса и десятерых его приспешников, которых он убил.
 
 Он не занимается бизнесом, он собирает плату за защиту. Вместе со своими 6 братьями он совершил несколько похищений, вымогательств и убийств из мести. Менее чем за два года он приобрел известность и был назван четвертым боссом преступного мира.
 
 Поскольку эти семь человек не занимают территории или не сражаются с другими за территории, они считались только безжалостными преступниками, а не фракцией. Сун Лаосы, Калека Ван и Брат Кэ хотели завербовать их, но Вестерн Бун не был заинтересован в работе на других.
 
 Несмотря на то, что у них было только семь человек, никто не осмеливается их устранить, поскольку эти семь человек были вооружены и безжалостны. Если бы кто-то из них сбежал, он был бы угрозой для того, кто пытался их убрать.
 
 На этот раз калека Ван хочет нанять Вестерн Буна и его людей. Если бы эти семь человек напали на Сун Лаосы, тот был бы либо мертв, либо серьезно пострадал от нападения. Когда это произойдет, Калека Ван воспользуется возможностью, чтобы поглотить территорию Сун Лаосы и стать лидером всего преступного мира провинции Лунцзян!
 
 Калека Ван уже давно придумал этот план. Даже если его поймает полиция, он может притвориться невиновным. Самое большее, что может случиться, он будет заперт на несколько дней, чтобы помочь в расследовании. Но чего он не ожидал, так это того, что Вестерн Бун не будет заинтересован в этом бизнесе.
 
 Вестерн Бун может быть и безжалостен, но он не безмозглый. У Сун Лаосы было так много приспешников, и его не так легко убить. Даже если он сможет убить Сун Лаосы, некоторые или даже все его братья могут умереть в процессе.
 
 Калека Ван предложил значительную сумму денег для этой работы, но Вестерн Бун не испытывал недостатка наличных. Кроме того, он был единственным, кто действительно кого-то убил. Слухи о том, что все они убивали людей, распространялись ими, чтобы заставить других бояться. Однако они часто только избивают людей.
 
 Вестерн Бун, не взявшись за эту работу, сделал Калеку Вана очень беспомощным. Его люди, под руководством Лан Цина, не испытали бы никаких проблем в столкновении с Сун Лаосы. Но убить его, кроме Лан Цина, больше никто не смеет.
 
 Если бы Лан Цин оставил его, рядом с ним не было бы полезных людей. Даже если бы он убил Сун Лаосы, как бы он конкурировал с Братом Кэ? Брат Кэ управляет игорными притонами и занимается бизнесом ростовщиков. Он даже сталкивал людей со зданий, когда они гасили свои долги. Он действительно безжалостный человек!
 
 Лан Цин напомнил Калеке Вану, что Вестерн Бун не мог убить Сун Лаосы, потому что чувствовал, что у него нет шанса уйти оттуда после убийства. Но что, если мы попросим Вестерн Буна убить Сун Сяофэна?
 
 Сун Сяофэн - это Ахиллесова пята Сун Лаосы. Как только Сун Сяофэн будет убит, Сун Лаосы будет тронут и больше не сможет логично думать. Когда это произойдет, он обязан совершить какие-то ошибки, и, кроме того, его правая рука, Ли Гуанчжэн был тяжело ранен. Это будет лучшая возможность убить Сун Лаосы.
 
 Конечно, когда Вестерн Бун услышал про 300,000 юаней за жизнь Сун Сяофэна, он начал колебаться. Сун Лаосы является сложной целью, но Сун Сяофэн нет. Сун Сяофэн часто посещает бары и ночные клубы. Любое из этих мест подойдет для их действий.
 
 Кроме того, после убийства Сун Сяофэна, они могут просто сказать, что это задумал Калека Ван, и уехать в другие провинции на некоторое время. Они могут вернуться после того, как Калека Ван убьет Сун Лаосы.
 
 Вестерн Бун попросил 500,000 юаней, чтобы убить Сун Сяофэна. 500,000 юаней, и он гарантированно убьет его. Калека Ван немного подумал и согласился. Это прекрасная возможность, которую нельзя упустить.
 
 После того, как он убьет Сун Лаосы, он может взять на себя его бизнес, и 500,000 юаней будут восстановлены в кратчайшие сроки.
 
 ......
 
 Фэн Юй ждал два дня и до сих пор не получил никаких известий о смерти Сун Лаосы. Это заставило его поволноваться. Почему сражение еще не началось? Они должны бороться и пустить это в заголовки газет. Таким образом, все триады и банды исчезнут из города Бин.
 
 Особенно Сун Сяофэн. Фэн Юй хотел, чтобы Сун Сяофэн прямо сейчас упал замертво. За эти несколько дней Фэн Юй познакомился с заместителем начальника полицейского управления Се. Фэн Юй потратил еще одну сумму денег, чтобы увеличить присутствие полиции в помещениях своей компании.
 
 Он верил, что сможет найти выход из ситуации, если его поймает Сун Лаосы. Но его остальные сотрудники не смогут. Он не может так рисковать, и если кто-то пострадает, он будет сожалеть всю оставшуюся жизнь.
 
 После еще одного дня, Фэн Юй, наконец, получил хорошие новости.
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      Глава 66 – История изменилась?
 
 Сун Сяофэн был наказан на несколько дней в особняке своего дяди, и он больше не мог этого выносить. Его дядя хотел, чтобы он оправился от ран, и, кроме того, Ли Гуанчжэн был ранен в бою с людьми Калеки Вана. В последнее время на улице было очень опасно.
 
 Сначала Сун Сяофэн думал, что его дядя прав. Но через два дня он заметил, что ничего не происходило. Калека Ван не создавал никаких проблем, когда Ли Гуанчжэн был ранен, а его дядя Сун Лаосы не пытался отомстить Калеке Вану.
 
 Он думал, что все было так, как раньше, и обе стороны пришли к соглашению, чтобы оставить этот вопрос. 
 
 Столкновение два дня назад привлекло внимание Правительства, но его дядя имел связи с чиновниками. Он просто сказал, что была всего лишь небольшая драка, которая не затронула других граждан. Жалоб также не было, поэтому этот вопрос был закрыт.
 
 Судя по прошлому опыту, после привлечения внимания полиции, они на некоторое время затаятся. Сун Сяофэн вытерпел нескольких дней, и случилось так, что Сун Лаосы в тот день уехал. Сун Сяофэн решил улизнуть, чтобы найти девчонок.
 
 Приспешники, которые должны были “присматривать " за ним, не имели иного выбора, кроме как сопровождать его. 
 
 Один из его приспешников взял его Лэнд Ровер и повез Сун Сяофэна в город. Особняк Сун Лаосы был в Цзянбэй (к северу от реки) и город в Цзяннань (к югу от реки). По дороге Сун Сяофэн начал размышлять. Сегодня он хочет получить кокетливую девушку, чтобы удовлетворить его накопившуюся энергию!
 
 Он и его водитель не заметили, что после того, как они покинули особняк, появился джип, следующий за ними от Цзянбэя до Цзяннаня.
 
 Они добрались до ночного клуба, который открыл Калека Ван, и Сун Сяофэн, как обычно, уселся на диване в углу. Там были 2-3 человека, охранявших двери в ночной клуб. Хотя они и были людьми Калеки Вана, Сун Сяофэн не верил, что эти 2-3 человека посмеют прикоснуться к нему.
 
 Вскоре он нашел свою цель. Двадцатилетняя горячая девочка была одета в облегающее платье. С одного взгляда, Сун Сяофэн почувствовал, что это то, что ему нужно. 
 
 Один из его людей подошел к девушке и сказал ей, что Сун Сяофэн хочет ее. Ее привели к нему, и они не задержались надолго в ночном клубе. Он вернулся к Land Rover с девушкой и поручил своему приспешнику отвезти их в отель.
 
 Они были в машине, Сун Сяофэн начал трогать девушку. При подъезде к отелю, минуя перекрестки, внезапно появился самосвал.
 
 Бум!!!
 
 Лэнд Ровер был сбит и врезался в перила у дороги. Самосвал не остановился и столкнулся с Land Rover во второй раз. Когда Сун Сяофэн все еще был в оцепенении внутри автомобиля, самосвал развернулся и сбросил весь груз гравия на автомобиль, похоронив его.
 
 Затем водитель самосвала остановился и скрылся в темном переулке. На другой стороне переулка его ждали братья.
 
 Сун Сяофэн чувствовал боль по всему телу, и, когда он хотел отругать водителя, он заметил темноту снаружи.
 
 Что случилось? Почему снаружи стало темно?
 
 Когда гравий и песок просочились в машину через полуоткрытые окна, он понял, что его машина была закопана в песке и гравии.
 
 Кто-то хочет похоронить его заживо!
 
 Сун Сяофэн чуть не обоссался. Это город Бин. Кто смеет с ним связываться? Может быть это Калека Ван? Он действительно хочет пойти против его дяди? Он начал копать песок и гравий руками. Он хочет выбраться отсюда! Он хочет остаться в живых!
 
 ......
 
 Сун Лаосы возвращался домой после выпивки со своими друзьями. Когда он проходил мимо перекрестка, он заметил, что впереди произошел несчастный случай.
 
 Он хотел сказать водителю, чтобы он сделал крюк, но водитель внезапно крикнул: “Мастер Си, эта машина похожа на машину Мастера Суна!”
 
 Сун Лаосы был шокирован. Это была машина Сяофэна?
 
 Сун Сяофэн теперь использует только этот красный Land Rover, который, как говорили, был единственным в городе Бин. Половина капота не была закопана, и водитель узнал ее с первого взгляда.
 
 "Остановите машину! Идите проверьте!”
 
 Водитель вышел. Он начал копать руками. Сун Лаосы и еще один его человек тоже вышли и руками помогали копать.
 
 Несмотря на то, что это был полностью загруженный самосвал, гравия не хватило, чтобы полностью покрыть Land Rover. Гравий был не слишком толстый и меньше чем за минуту водитель почувствовал движущуюся ладонь.
 
 На одном из пальцев было сапфировое кольцо. Водитель узнал, что это было кольцо, которое Сун Сяофэн ежедневно носил.
 
 Усилиями трех человек они откопали голову Сун Сяофэна. Но тот едва ли был в сознании.
 
 Когда они открыли дверь и вытащили Сун Сяофэна, он уже был без сознания. Его приспешнику и девушке не так повезло. Они задохнулись в машине. 
 
 ......
 
 Вестерн Бун уехал со своим третьим братом в машине. Его брат врезался на самосвале в Land Rover Сун Сяофэна и сбросил полную партию песка и гравия, похоронив его. Все это заняло всего 10 минут.
 
 Кроме того, это была украденная машина. Как бы ни велось расследование, никто не заподозрит Вестерн Буна и его братьев. Сун Лаосы может даже подумать, что это был несчастный случай. 500,000 юаней оказались в кармане так быстро, и им даже не нужно покидать город Бин.
 
 Все это благодаря его пятому брату, который придумал эту идею. Можно убить Сун Сяофэна и не быть под подозрением? Это как убить двух зайцев одним выстрелом!
 
 Он сделал телефонный звонок, чтобы сообщить Калеке Вану, что он завершил работу. Он попросил Калеку Вана прислать своих людей для проверки, для того, чтобы запугать калеку Вана. Если Калека Ван хочет сдать его Сун Лаосы, ему придется хорошенько подумать. Если Вестерн Бун способен тихо убить Сун Сяофэна, он может сделать то же самое с Ваном!
 
 ......
 
 Фэн Юй получил новости о несчастном случае с Сун Сяофэном. Он в настоящее время находится в глубокой коме, лежа в больнице.
 
 Фэн Юй молился без остановки, чтобы Сун Сяофэн никогда не проснулся. Будет лучше, если он просто умрет. Жаль, что водитель и девушка погибли в аварии, а Сун Сяофэн все еще был жив. Позже, после выяснения деталей, Фэн Юй узнал несколько причин, почему он был жив.
 
 Во-первых, Лэнд Ровер должен был управляться Фэн Юем, и он модифицировал и усилил транспортное средство. Если бы это был Mercedes-Benz Сун Сяофэна, он уже был бы раздавлен до смерти от первого столкновения.
 
 Во-вторых, во время удара, голова Сун Сяофэна была на груди девушки. Фигура девушки была потрясающей. Пара больших грудей смягчила воздействие на голову Сун Сяофэна. 
 
 В-третьих, после того, как автомобиль был закопан, Сун Сяофэн все еще был в сознании и начал выкапывать себя. Случайно получилось, что Сун Лаосы проезжал мимо и спас его, прежде чем он задохнулся. 
 
 Фэн Юй хотел плакать, когда услышал, что Сун Сяофэн выжил из-за его Лэнд Ровера. Если бы он знал раньше, то не стал бы видоизменять и укреплять машину.
 
 Он вспомнил из своей прошлой жизни, что все члены семьи Сун Лаосы умерли, но теперь Сун Сяофэн был не мертв, а в коме.
 
 Кажется, история изменилась!
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      Глава 67 - Сун Евнух
 
 Фэн Юй был глубоко в своих мыслях. История изменилась. Это было хорошо или плохо?
 
 С одной стороны, возможно, триады и банды исчезнут раньше. Но с другой стороны, Фэн Юй был обеспокоен мировыми экономическими тенденциями. Будет ли Эффект бабочки из-за него?
 
 Через некоторое время Фэн Юй ожил. Хотя он не был известным инвестором в своей предыдущей жизни, у него все еще есть около 20 лет инвестиционного опыта. Возможно, он не лучший в эту эпоху, но он был уверен, что он лучше, чем большинство людей.
 
 Кроме того, если экономические тенденции были изменены из-за него, и он не мог использовать свои знания из своей предыдущей жизни, у него все еще есть несколько миллионов юаней. Даже если он консервативно инвестирует в строительство, у него не будет забот всю оставшуюся жизнь. Кроме того, недавно он следил за фондовым рынком, и он такой же, как и в его прошлой жизни. В этом году Китай только открыл фондовый рынок, а фондовой биржи еще не было. Акции все еще были бумажками, как облигации!
 
 Хотя Сун Сяофэн не мертв, это должно стать серьезным уроком для него. Не говоря уже о том, что теперь лидер города заговорил об этом, так что Сун Лаосы должен затаиться, не говоря уже о Сун Сяофэне.
 
 Вскоре Фэн Юй получил еще одну хорошую новость. Кириленко сообщил, что вторая партия подержанных автомобилей готова. Как только Фэн Юй переводит деньги, он отправляет машины. 
 
 Как обычно, депозит 10% и разница, которую нужно оплатить после полученных товаров. Позже, Фэн Юй подумал и понял, что цены выставленные Кириленко очень высоки.
 
 Но так как они занимались бизнесом, обеим сторонам нужно было зарабатывать деньги, чтобы продержаться. Кроме того, эти цены все еще были приемлемы для Фэн Юя. Последняя партия машин была распродана только в Бин Сити, он даже не рискнул покинуть город. 
 
 Фэн Юй был благодарен банку. Если бы кредиты были легко доступны для владельцев малого бизнеса, большинство из них взяли бы кредит в банке и вместо этого купили бы новые автомобили.
 
 Кириленко также заказал партию отечественных товаров, в основном текстиля и продуктов питания. Он также позволил Фэн Юю выбрать товар на оставшиеся 20 000 рублей.
 
 Кириленко действительно доверял Фэн Юю. Похоже, что все товары, выбранные Фэн Юем, будут продаваться по высокой цене в СССР.
 
 После встречи с Фэн Юем Кириленко почувствовал, что его за одну ночь настигла удача. Он зарабатывал деньги намного быстрее, чем раньше. Его репутация поднималась в кругу Советской Армии, и даже его отец извлекал из него пользу.
 
 ......
 
 Сун Сяофэн медленно открыл глаза и почувствовал боль во всем теле. Он посмотрел вниз и увидел тело, покрытое бинтами. Несмотря на то, что он не был мумией, все еще было слишком много бинтов.
 
 "Мастер Сун, вы проснулись? Чувствуете ли вы дискомфорт в каком-нибудь месте?”
 
 "Все мое тело болит. Где сейчас мой дядя? Водитель самосвала пойман?" Первой мыслью Сун Сяофэна было убить водителя самосвала!
 
 “Еще нет. Этот грузовик был угнан, и кто-то помогал водителю скрыться с места преступления".
 
 Сун Сяофэн был шокирован: "Что ты имеешь в виду? Они планировали убить меня?”
 
 Тот приспешник кивнул. Если это не было запланировано, зачем водителю красть самосвал и убегать с места преступления? Он даже сбросил весь гравий на Лэнд Ровер, прежде чем сбежать. Понятно, что он хотел похоронить его заживо!
 
 Приспешник вышел позвонить Сун Лаосы. Сун Сяофэн в настоящее время в особняке. Сун Лаосы превратил его комнату в больничную палату. Были и врачи, и медсестры.
 
 Сун Сяофэн изо всех сил старался сидеть прямо, когда увидел, как Сун Лаосы входит в комнату. Он сразу спросил: "Дядя, это Калека Ван?”
 
 Сун Лаосы покачал головой и сказал: "Я не уверен. Нет никаких доказательств. Ходили слухи, что это сделали Вестерн Бун и его братья. Но у Вестерн Буна не было причин убивать тебя. Не говори так много сейчас. Пусть сначала тебя осмотрят врачи”.
 
 Хотя травмы Сун Сяофэна могли выглядеть серьезными, на самом деле, они не были слишком серьезными. Его травмы были в основном ссадины, небольшое сотрясение, у него не было переломов. Глядя на его способность ясно мыслить, он должен быть в порядке.
 
 "Мастер Си, у Мастера Сяофэна всё должно быть в порядке. Медсестра поменяет ему повязку, и уколы не понадобятся. Простые пероральные лекарства подойдут". Доктор почувствовал облегчение. Сун Лаосы сказал, что если что-то будет не так с Сун Сяофэном, он будет похоронен заживо! 
 
 Сун Лаосы и остальные покинули комнату. Только молодая медсестра осталась в комнате, чтобы сменить повязку Сун Сяофэну. После того, как повязки были сняты, Сун Сяофэн был голый.
 
 Он уставился на медсестру и почувствовал, что эта медсестра неплохо выглядит. Он начал трогать бедра медсестры с развратной улыбкой.
 
 Медсестра решила не шуметь и не сопротивляться. Она знала, что это произойдет в тот день, когда ее заставят прийти в особняк.
 
 Сун Сяофэн все еще счастливо улыбался, но его выражение внезапно изменилось.
 
 Что происходит? Раньше ему было хорошо, когда он видел такую девушку, но почему после того, как он касался ее так долго, у него все еще нет никакой реакции?
 
 Отказываясь верить в происходящее, он засунул руку медсестре под юбку в нижнее белье, но реакции все равно не было.
 
 “Иди и приведи врача!" - закричал Сун Сяофэн.
 
 Медсестра выбежала, чтобы вызвать врача.
 
 "Мастер Сун, что случилось? Что-то не так с твоим телом?" - Доктор ворвался в комнату и увидел Сун Сяофэна голым на кровати. Он не удивился, увидев взгляд медсестры. Сун Сяофэн, должно быть, что-то с ней сделал.
 
 “Почему у меня нет реакции на неё?”
 
 "Что?" - Доктор не понял вопроса Сун Сяофэна. 
 
 Сун Сяофэн поманил молодую медсестру, она опустила голову и медленно подошла. Сун Сяофэн задрал юбку и стянул её нижнее белье.
 
 Глаза доктора расширились, ему стало тяжело. Но когда он увидел, что Сун Сяофэн холодно смотрит на него, он сразу же отвел взгляд. Теперь он понял, что означает "нет реакции".
 
 "Мастер Сун, у вас правда нет реакции?” - спросил врач.
 
 "Вы сами в этом убедитесь!" - закричал Сун Сяофэн, безжалостно трогая маленькую медсестру. Медсестра не смела шуметь, превозмогая боль.
 
 “Эта ... эта часть не пострадала в аварии. Что вы делали в машине до аварии?" - доктор вдруг о чем-то подумал. 
 
 Сун Сяофэн вспомнил, что он зарыл голову между грудей той девушки во время аварии. У него была эрекция, но из-за шока от аварии он сразу стал мягким.
 
 Может, поэтому он больше не сможет стоять?
 
 Услышав, что сказал Сун Сяофэн, доктор пришел к выводу, что это психологическая проблема. Он попросил Сун Сяофэна попробовать другие виды стимуляции. Если проблема все еще будет сохраняться, то он может попробовать некоторые традиционные лекарства.
 
 "Убирайся к черту отсюда!”
 
 Сун Лаосы толкнул дверь, когда услышал крики племянника. Он холодно посмотрел на доктора и спросил: “Что случилось?", не обращая внимания на маленькую медсестру с нижним бельем на коленях.
 
 "Мастер Си, Мастер Сун имеет некоторые психологические проблемы. Я предлагаю отправить его на лечение в Пекин или Шанхай. Если у вас есть связи, лучше отправить его в Гонконг. Я могу помочь со всем, кроме этого" - сказал доктор.
 
 Сун Лаосы посмотрел на мягкий кусок мяса между ног Сун Сяофэна и понял, что сказал доктор. Единственный оставшийся потомок мужского пола семьи Сун будет евнух?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/333282

    
  





  Экстраординарный гений Глава 68


  

    
      Глава 68 - Первый год первокурсника
 
 "Честный характер и усердие в стремлении к знаниям.” 
 
 От школьных ворот 3-й средней школы отчетливо был виден девиз. 
 
 Фэн Юй неохотно нес совершенно новую школьную сумку. Он чувствовал, что эта сумка ему не подходит. Цвет сумки должен быть, как минимум, золотым, чтобы отразить его статус. 
 
 Занятия начинаются на две недели раньше, чем на первом курсе. В провинции Лунцзян старшеклассники обязаны проходить военную подготовку. Им было сказано, что это необходимо для того, чтобы создать связь между студентами и прививать дисциплину. Насколько эффективно это было? Никто не знает. 
 
 Хотя Фэн Юй старался держаться в тени, нося простую и повседневную одежду, он все равно привлекал к себе взгляды других студентов и учителей. Все это было из-за Ли Шицяна, который вез его в школу. 
 
 Это ребенок каких-то чиновников или большого босса? Приезжает в школу на машине. 
 
 Вэнь Дунцзюнь, Ли На и Лю Кунь приехали в школу на машине. Ли На и Лю Кунь принесли с собой вещи. Они собирались остаться в школьном общежитии. 
 
 Когда они прибыли, Фэн Юй повел их сначала оплатить школьные сборы, а затем в общежитие, чтобы они смогли оставить свой багаж. Ли Шицян использовал свои связи и устроил 4 из них в одном классе. 
 
 "Фэн Юй, Дунцзюнь, вы не собираетесь оставаться в общежитии?" С любопытством спросил Лю Кунь, расправляя свои простыни. 
 
 "Моя сестра купила квартиру в городе Бин. Мы оба останемся там. Быстрее распаковывай свои вещи. Мой шурин отведет нас перекусить чем-нибудь вкусненьким." Ответил Фэн Юй. 
 
 Родители не сопровождали их. Дети с фермы были, как правило, более самостоятельными. 
 
 Стоя возле женского общежития, они увидели Ли На, выходящую в синей юбке. Она загипнотизировала их троих, и их глаза были устремлены на нее. 
 
 "Кхм!" Фэн Юй был несчастен. Этим двоим лучше быть начеку! 
 
 Фэн Юй и Ли На официально не были в отношениях, но учителя в их предыдущей школе знали, что они проводили вместе каждый день. Ли На постоянно улыбалась, находясь рядом с Фэн Юем, и становилась тихой, когда была с другими. 
 
 Во время еды Вэнь Дунцзюнь был самым трудолюбивым. Этот парень, кажется, больше и сильнее с тех пор, как Фэн Юй видел его в последний раз несколько дней назад. Прежде чем Фэн Юй начал есть, он взял кусок ягненка для Ли На 
 
 "Это маринованный ягненок, ты должна его попробовать." 
 
 Ли На покраснела и вернула кусок ягненка обратно в миску Фэн Юя. Она тихо сказала "Я сама могу его взять." 
 
 Фэн Юй радостно ухмылялся, засунул кусок ягненка в рот, а затем подвинул тарелку ребер ягненка к Ли На. С такой скоростью поглощения пищи Вэнь Дунцзюнь может съесть весь кусок бараньих ребрышек за минуту! 
 
 "Нужно хорошо питаться. Завтра после церемонии открытия начнется военная подготовка. Вы не сможете есть мясо во время тренировки." Сказал Ли Шицян. 
 
 Когда они услышали о военной подготовке, Вэнь Дунцзюнь насторожился. Даже если он был очень здоров и мог выдержать трудности, это было выше его сил. Каждый день он должен был маршировать, поворачивать налево и направо. Если б только он мог играть в баскетбол или футбол во время тренировки. 
 
 Лю Кунь заметил, что Фэн Юй не беспокоился о тренировке, и с любопытством спросил его: “Фэн Юй, ты не беспокоишься о тренировках?” 
 
 Фэн Юй ответил с грустным выражением "Я бы хотел присоединиться, но не могу. Я болен и освобожден от них." 
 
 "Ты болен? Чем же?" тревожно спросила Ли На.. 
 
 Фэн Юй достал из сумки медицинскую карту и положил на стол: "Артрит. Это означает, что у меня болят колени, когда я стою на месте или хожу."
 
 Вэнь Дунцзюнь выхватил медицинскую карту и прочитал ее. Затем он сказал с холодной улыбкой "Артрит - это ерунда. Я хорошо тебя знаю. Ты можешь бегать быстрее кролика. Может быть, если ты не будешь принимать участие в тренировках, колени перестанут болеть?” 
 
 Фэн Юй улыбнулся "Не стоит произносить этого вслух." 
 
 "Как китайцы, войны по-прежнему идут на два фронта. И все же ты не собираешься посещать военную подготовку?" Вэнь Дунцзюнь окинул презрительным взглядом Фэн Юя. 
 
 Когда Фэн Юй хотел сменить тему разговора, Вэнь Дунцзюнь протянул руку и спросил "Где мои медицинские записи?" 
 
 "Я приготовил его давным-давно. Из уважаемой больницы. Ли На, твоя медицинская проблема - плоскостопие. Нельзя долго стоять, нельзя топать, нельзя работать. Ты также можешь быть освобождена от занятий физкультурой." Сказал Фэн Юй. Он взял другую медицинскую карту и передал ее Ли На. 
 
 "Позвольте мне посмотреть, эта запись для Лю Кунь. Паронихия, вызванная вросшими ногтями. Даже ходить пешком на короткие расстояния крайне тяжело." 
 
 "Вот это для Дунцзюнь. Я не буду зачитывать твой медицинский диагноз. Ты сам уже это сделал."
 
 Вэнь Дунцзюнь посмотрел на медицинскую карту и уставился на Фэн Юя. 
 
 Фэн Юй просто пожал плечами. Обрезание. Он также не был уверен в этой медицинской проблеме. Но, все-таки, это была операция и определенно может уберечь его от тренировок. Почему Вэнь Дунцзюнь уставился на него? Если ему не нужна запись, он может вернуть ее Фэн Юю. 
 
 "Дунцзюнь, какова твоя медицинская проблема? Дай мне знать. В дальнейшем, во время занятий физкультурой, я также могу использовать ее, чтобы пропустить урок." Лю Кунь спросил и попытался взять медицинские записи Вэнь Дунцзюна. 
 
 Вэнь Дунцзюнь поспешно схватил свою запись и спрятал в сумку. Он крикнул: "Их нельзя видеть. Всем вам не разрешается просматривать мои медицинские записи." 
 
 Ли На вернула медицинскую карту Фэн Юю и сказала: "Она мне не нужна. Я думаю, что обучение - это не плохо. Я смогу завести больше друзей. Кроме того, симуляция - это неправильно. Вы все обманываете учителей и школу." 
 
 Договорив, она уставилась на Ли Шицян. Ли Шицян чувствовал себя обиженным. Эти медицинские записи были не его идеей. Даже если бы он пошел на это, Фэн Дань не согласился бы на это. 
 
 В течение последних нескольких дней, У Чжиган успешно завладел сердцем этой медсестры. Оказывается, она была из хорошей семьи. Ее мать - учительница, а отец - заведующий отделением в больнице. 
 
 У Чжиган очень хотел отступить. Его отец был единственным работающим на фабрике. Но Фэн Юй подбодрил его "Даже если ее семья лучше, чем твоя, тебе не нужно чувствовать себя хуже. Подумай, сколько ты зарабатываешь в месяц. Твоя зарплата не меньше, чем у ее отца. Кроме того, в течение следующего года я гарантирую, что твоя зарплата удвоится." 
 
 Под поощрением и руководством Фэн Юя, и пользуясь деньгами, в сочетании с коварством, У Чжиган ждал медсестру каждый день в больнице. Он осыпал ее маленькими подарками и цветами каждый раз, когда они встречались. Ему понадобилась всего неделя, чтобы завоевать ее сердце. 
 
 Когда Фэн Юй сказал У Чжигану, что ему нужны медицинские записи для освобождения от военной подготовки, он немедленно согласился помочь ему получить их.
 
 Но Фэн Юй не ожидал, что у Вэнь Дунцзюна будет такая проблема. Когда он думал об этом, ему хотелось громко рассмеяться. 
 
 "Я все равно буду присутствовать в первый и последний день военной подготовки. Если нет, то этот набор камуфляжной униформы будет попросту не нужен. Что касается обучения, то вы все узнаете через несколько дней. У вас даже не будет времени поговорить с одноклассниками. Кроме того, вы все еще можете принимать участие в военной подготовке. Просто, когда остальные идут маршировать, вы можете сидеть рядом и наблюдать за ними." Сказал Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян улыбнулся и покачал головой. Его будущий зять слишком хитер. 
 
 После обеда все пошли в парк развлечений и провели там целый день. Вэнь Дунцзюнь и Лю Кунь выбрали только захватывающие аттракционы. Фэн Юй сопровождал Ли На в игровые палатки. Он потратил десятки юаней и выиграл две маленькие плюшевые игрушки, которые стоили всего несколько долларов, для Ли На. Но когда он видел улыбку на ее лице, он чувствовал, что деньги были потрачены не зря. 
 
 Фэн Юй проводил Ли На, а Лю Кунь вернулся в школу до темноты. У ворот школы Фэн Юй задался вопросом: "Почему только 1 год? Когда я смогу поступить в университет? Только в этом возрасте я смогу переспать с Ли На."
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/333283
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      Глава 69 – Новое лицо Ричи
 
 В первый день военной подготовки, после церемонии открытия, Фэн Юй представил свое медицинское оправдание. Он предпочел бы играть в баскетбол, чем научиться поворачивать налево и направо. 
 
 Но инструктора было не так-то легко обмануть. Ты не можешь тренироваться? Не проблема. Можешь остаться здесь и присмотреть за бутылками с водой для остальных студентов. Или ты хочешь отправиться домой? Не получится. 
 
 А вот Дунцзюню повезло. Сейчас он играет дома в свои любимые видеоигры. Его состояние позволяло ему оставаться дома. Фэн Юй был тем, кто предоставил ему медицинский отпуск. Он даже не появился сегодня в школе. 
 
 Лю Кунь и Фэн Юй сидели вместе и болтали. Его тоже не отпустили домой. Но у Фэн Юя и Лю Куна, которые были лучшими учениками, не было общих тем для беседы. Через некоторое время им стало не о чем разговаривать. 
 
 Другие участники продолжали смотреть на них, ставя их в неловкое положение. Инструктор был не очень строгим, и это расстроило Фэн Юя. Инструктор давал участникам перерывы, и они могли играть в баскетбол. Но Фэн Юй и Лю Кунь не могли присоединиться к ним. 
 
 “Гм! Весь корт усыпан трещинами. Даже баскетбольные рамы были кривыми. Что хорошего в том, чтобы играть здесь?" Недовольно сказал Фэн Юй. 
 
 "Я предполагаю, что нам просто не повезло. После окончания начальной школы здание отремонтировали. Тогда же были построены новые здания и отремонтирован спортивный зал. Если мы хотим играть на новом корте, нам придется подождать, пока мы освободимся!" Печально сказал Лю Кунь. 
 
 Будь это его предыдущий жизненный виток, все было бы так, как сказал Лю Кунь. Похоже, что финансирование школ города Бин имело что-то против своих студентов. Но теперь все было по-другому. Фэн Юй богат. Почему бы не построить новую баскетбольную площадку?
 
 В тот день в офисе заместителя директора прибыл Гость.
 
 "Сяо Ли. Следует ли мне называть вас Мастер Ли. То, что ты сказал по телефону, правда?" - Спросил заместитель директора. 
 
 "Принципиальный Сунь, я бы не стал врать о таких вещах. Я очень хочу пожертвовать новую баскетбольную площадку для школы. Старую баскетбольную площадку можно снести и построить новую. Баскетбольные рамы будут заменены новыми. Я уже связался с рабочими." усаживаясь на стул, произнес Ли Шицян.
 
 Ранее днем он получил звонок от Фэн Юя, который хотел восстановить баскетбольную площадку. Фэн Юй даже сказал, что деньги не проблема. Ли Шицян понимал, что деньги никогда не были проблемой. Но поводом для пожертвования школе может быть ответ на альма-матер, может быть поддержка действующей системы образования. Но не может же это произойти только потому, что ты любишь играть в баскетбол!
 
 Ли Шицян все узнал. Восстановление баскетбольной площадки в 3-й средней школе будет стоить около 100 000 юаней. Она включает в себя снос старого корта, баскетбольных каркасов, строительных материалов и зарплат рабочих. Только одно слово от его будущего шурина, и 100,000 юаней было потрачено. Но, в конце концов, это были деньги Фэн Юя, и он сам их заработал. 
 
 Принципиальный Сунь поблагодарил Ли Шицяна и даже пообещал ему, что он попросит учителя, чтобы он заботился о трех студентов, рекомендованных ему. У этих трех студентов не будет проблем с поступлением в университет в будущем. 
 
 Было кое-что, что разочаровало заместителя директора. Ли Шицян уже связался с рабочими. Если бы только с рабочими еще не связались……
 
 В ту ночь ли Шицян сказал Фэн Юю, что он уже говорил с заместителем директора, и работа начнется на следующей неделе. Общая стоимость должна быть около 100 000 юаней. 
 
 Так Дешево?
 
 "Брат Ли, как ты рассчитал? 100 000 юаней хватит?" Спросил Фэн Юй.
 
 100,000 юаней - это, по-твоему, дешево? Я думаю, что это слишком дорого! Это просто использование старого цемента и добавление нового цемента поверх него, изменение баскетбольных рам, продажа старых...... - Ответил Ли Шицян. 
 
 "Подожди, брат Ли, почему мы продаем старые баскетбольные рамы? Просто отдай их обратно школе. Это же небольшие суммы денег. Также, мы должны использовать самые лучшие напольные рамки баскетбола и подарить несколько баскетбольных и футбольных мячей, и т.д. Все должно быть самым лучшим. В то же время мы благоустроим волейбольную площадку." Сказал Фэн Юй. 
 
 Ли Шицян посмотрел на выражение лица Фэн Юя и сказал: "Как насчет того, чтобы мы изменили беговые дорожки. Это тоже не очень дорого. Только стоимость около 100,000 юаней. Мы можем изменить траву на футбольном поле тоже. Мы можем сделать его как на стадионе. Я думаю, что даже 1 миллиона юаней не хватит для того, чтобы сделать все, что ты хочешь."
 
 Фэн Юй был поражен и спросил: "Что? Только эти несколько вещей обойдутся в миллион?”
 
 "А как ты думаешь? Асфальтобетон дорогой, а цены между самыми дешевыми и самыми дорогими баскетбольными рамами отличаются в несколько раз. Ты будешь в этой школе только 3 года. Просто сделай что-нибудь с этим. Эти деньги мы могли бы пожертвовать школам в сельской местности. Есть очень много детей, которые не могут позволить себе ходить в школу." Сказал Ли Шицян.
 
 Фэн Юй кивнул. До его смерти в его прошлой жизни в сельской местности было очень много бедных детей, которые не имели возможности получить образование. 
 
 "В твоих словах есть смысл. Мы будем придерживаться нашего плана. Мы можем пожертвовать новые беговые дорожки или что-то еще через 2 года. Что касается пожертвований школам в сельской местности, мы можем начать в этом году. 500,000 юаней должно хватить на сельскую школу. В этом году мы пожертвуем двум школам. В следующем году трем или четырем. В будущем, мы будем жертвовать, по крайней мере, десяти школам каждый год, и сможем стать единственным донором для образования в Китае." 
 
 Фэн Юй волновался, произнося это. Как будто он увидел новое направление для своей работы. Несмотря на то, что он сможет выйти на пенсию в тридцать лет, без сомнения, его жизнь будет интереснее!
 
 Ли Шицян протянул руку и прикоснулся ко лбу Фэн Юя: "Ты не болен. Хватит нести чушь. Нет никаких проблем с пожертвованиями одной или двум школам. Но ты хочешь жертвовать десяти школам каждый год? По твоим подсчетам, сумма составит 5 миллионов ежегодно. Неужели ты думаешь, что мы сможем продолжать делать это больше, чем 5 лет?" 
 
 Фэн Юй все еще учился в средней школе. Может быть, у него и были способы заработать деньги, но он не экономил их. Через несколько дней он может потратить то, что другие зарабатывают несколько жизней!
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли Шицяна с отвращением и сказал: "Во время китайского Нового года, я сказал, что казначейские облигации могут принести нам огромную прибыль, и вы думаете, я говорю глупости. Несколько месяцев спустя я сказал, что создание компании может принести деньги, и вы мне не поверили. Два месяца назад я сказал, что производство пластиковых вентиляторов может сделать нас богатыми, и вы думали, что вентиляторы будут гнить на нашем складе. В прошлом месяце я сказал, что подержанные автомобили могут приносить прибыль, и вы думали, что люди не будут покупать их, поскольку мы оценили автомобили слишком дорого……”
 
 "Хорошо. Стой, стой. Ты прав." - Ли Шицян прервал Фэн Юя, и его глаза загорелись. "Разве не ты говорил, что скоро не будет поставок подержанных автомобилей? Ты по-прежнему думаешь, что прибыль от продажи обычных подержанных автомобилей слишком низкая. У тебя еще есть идеи?"
 
 “Я еще не думал об этом. Но не стоит беспокоиться. На этот раз в следующем году мы заработаем большие деньги!" Ответил Фэн Юй.
 
 Фэн Юй подсчитал, что следующую партию подержанных автомобилей можно будет продать только в конце года. Но, по крайней мере, эта партия автомобилей еще может принести около 10 миллионов прибыли. С 5 миллионами прибыли от предыдущей партии подержанных автомобилей, доходами от вентиляторов и торгов с Кириленко, его прибыль бы составила около 20 миллионов юаней в следующем году. 
 
 С этими 20 миллионами он может за год превратить их в 200 миллионов! Когда это произойдет, он не только пожертвует школам, он также выполнит обещание, данное своей сестре, и построит больницу. 
 
 Фэн Юй не сказал Ли Шицяну о фондовом рынке. Сейчас в Китае еще не было фондовой биржи. Акции и казначейские облигации по-прежнему выпускались и продавались в банках или дочерних компаниях банков. Торговля акциями также должна была бы пройти через эмитента, чтобы найти новых покупателей. Это было гораздо более хлопотно по сравнению с Казначейскими облигациями. 
 
 Он решил подождать еще немного. Пока он начинает скупать акции, будет объявлено о новой политике. В этот период времени он должен думать о том, как убить Сун Сяофэна!
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      Глава 70 - Высокомерный Первокурсник
 
 Прежде чем Фэн Юй смог что-либо придумать, Сун Сяофэн ушел. Ходили слухи, что он не оправился от полученных травм и отправился лечиться на юг. Но, были и те, кто сказал, что Сун Сяофэн был авангардом для Сун Лаосы, и Сун Лоасы готовится покинуть город Бин. 
 
 Что касается второго слуха, Фэн Юй не верит в него. Сун Лаосы работал в городе Бин и провинции Лунцзян в течение многих лет, и даже стал самым важным боссом. Он также имел связи с должностными лицами провинциального правительства. Он хвастался, что был уважаемым Гостем Правительства номер два. Как он мог покинуть это место?
 
 Кроме того, Фэн Юй вспомнил из своей предыдущей жизни, что Сун Лаосы был пойман в городе Бин. Но это было 2 года спустя. Кроме того, основываясь на высокомерном и мстительном характере Сун Лаосы, как он мог уйти, не отомстив тем, кто причинил вред его племяннику? 
 
 Но слухи, что Сун Сяофэн уехал на лечение, не были правдой. Сун Сяофэн должен был восстановиться после травм, так как доктор и медсестра были освобождены. Если бы он не выздоровел, врач и медсестра либо были бы мертвы, либо он отрубил бы им руку или ногу. 
 
 Сун Сяофэн действительно покинул Город Бин. Это подтвердил калека Ван. Его люди видели своими глазами, что Сун Сяофэн сел на самолет с авиабилетом в Шэньчжэнь. 
 
 Сун Сяофэн ушел, и Фэн Юй вздохнул с облегчением. Сун Лоасы не искал его. Это означало, что он не знал об участии и роли Фэн Юя в том инциденте. 
 
 Во всяком случае, сейчас триады оставались в подполье и сосредоточились на зарабатывании денег. Независимо от эпохи, когда богатство накапливалось до определенной суммы, оно переходило во власть и давало власть. 
 
 Компания также возобновила свою нормальную деятельность. У Хиган и остальные продолжали совершать продажи подержанных роскошных автомобилей. Фэн Юй дал им простое объяснение. Идите и ищите тех боссов, которые владели собственным бизнесом. Эти люди хотят хорошо выглядеть и показывать свой статус. Если другие управляют роскошными автомобилями, как они могут не купить один? 
 
 Хотя все машины были подержанными, кто мог узнать об этом, если ему не сказать? Кроме того, цены были ниже половины цены импортного Mercedes Benz. Это все равно была отличная сделка. 
 
 Следующие шесть месяцев продажа автомобилей стала единственной работой для его сотрудников. Две партии, не менее 100 автомобилей должны быть проданы до конца года.
 
 Фэн Юй все еще наблюдал за другими, проходящими военную подготовку каждый день. Это необходимо, чтобы соответствовать его лжи. Он не может присоединиться к тренировкам. 
 
 Наконец, военная подготовка закончилась, и официально начались занятия в школе. Классы были не маленькие, но учеников было много. Столы были старыми, и на них можно было разглядеть граффити, сделанные предыдущим выпуском студентов. 
 
 Больше всего Фэн Юй разозлило то, что учитель посадил за один стол студентов одного пола. Единственным исключением было родство между мужчиной и женщиной. 
 
 В эту эпоху школы очень старались не допустить, чтобы ученики вступали в отношения. Это было просто возмутительно. 
 
 Повсюду в школьном кампусе были учителя с красными повязками, появляющимися из-ниоткуда. Если они видели, как студенты мужского и женского пола держались за руки, они записывали имена, просили студентов написать объяснительную записку, чтобы поразмышлять о себе и своем поведении, и позвонить родителям. Куда серьезнее было, если бы их застукали целующимися. Таких студентов могли исключить или перевести в другую школу!
 
 Не имело значения, произошло это во время школьных занятий или после них, будь то рано утром на школьном поле или поздно ночью на стадионе. Там находились люди из преподавательского отдела, скрывающиеся вокруг, подлавливая студентов, в тот момент, когда они меньше всего этого ожидали! 
 
 Фэн Юй действительно хотел задать им вопрос: вступление в отношения в старшей школе все еще считается ранним? 
 
 Этот тип подавления, возможно, и останавливал некоторые отношения, но это сделало студентов более бунтарскими. Студенты-подростки находятся на той стадии, когда они бунтуют. Чем больше Вы не позволяете нам этого делать, тем больше усилий мы приложим, чтобы сделать это!
 
 Это было одной из причин, почему студенты университетов были такими дикими и сумасшедшими. Их угнетали слишком жестко, и как только правила были смягчены, они с легкостью сходили с ума. 
 
 Как насчет этих послушных и честных студентов? Они не могли найти подругу сейчас, и то же самое было бы в университете. После того, как они начнут работать, им придется полагаться на свидания вслепую или на “нежелательных” девушек. Их жизнь лишена огромного удовольствия. 
 
 Фэн Юй не был мятежным, но он также не слушал учителей. Они могут сказать, что студенты, которые были в отношениях в таком возрасте, были безответственными. Однако Фэн Юй был другим. Он был мультимиллионером, и он будет отвечать за Ли На.
 
 Во второй половине дня, в школьной столовой, Фэн Юй и Ли На сидели за одним столом и ели. Фэн Юй, как будто вокруг никого не было, привлек внимание многих студентов, когда он собирал еду Ли На палочками для еды. 
 
 "Эх, эти двое должно быть первокурсники. Кажется, они в отношениях.” 
 
 "По форме видно, что они первокурсники. Они довольно смелые, и им не страшна “большая крыса”, подкрадывающаяся и догоняющая их?”
 
 "Большая Крыса" было прозвище, которое дали мастеру дисциплины. Это произошло потому, что он любит носить серые костюмы и появляться из-ниоткуда. 
 
 "Я купил тебе красную юбку. Кажется, ты вчера упоминала, что юбка твоей напарницы была очень красивой?”
 
 “Я не хочу. Я лишь невзначай сказала это." Ли На покраснела. Ей нравились любые подарки, которые ей дарил Фэн Юй, но она также боялась сплетен других студентов. Это была не ферма. Это был настоящий город. Что, если бы их вызвали в дисциплинарный отдел и проинформировали родителей?
 
 “Я уже купил ее. Тебе нужно ее примерить." Сказал Фэн Юй.
 
 “Мы должны носить школьную форму." Тихо сказала Ли На.
 
 “Ты же можешь носить ее по выходным или после школы. Возьми. Она красивая." Ответил Фэн Юй.
 
 “Что ты здесь делаешь? Из какого ты класса?" Кто-то с красной повязкой стоял перед ними и громко задавал вопросы.
 
 Ли На запаниковала и встала. Она хотела что-то сказать, но Фэн Юй взял ее за руку и усадил на место.
 
 "Просто продолжай есть. Все будет в порядке." Сказал Фэн Юй.
 
 “Я разговариваю с вами обоими. Встать!”
 
 Фэн Юй продолжал есть, игнорируя этого человека.
 
 Дисциплинарный офицер Ли обедал в столовой, и заметил, что многие студенты смотрят в этом направлении. Он встал и оглянулся. Он сразу пришел в ярость! В школьных правилах четко указано, что ученикам не позволено состоять в отношениях, но они осмеливаются открыто нарушать школьные правила. Они должны быть строго наказаны! 
 
 Он поспешно подошел. Он был готов сделать выговор этим двум студентам на глазах у других. Он должен сообщить им об их ошибке и заставить их написать письма с объяснениями. При необходимости он заставит их зачитать эти письма перед всей школой. 
 
 Обычно, когда он появлялся, ученики послушно принимали его брань и даже умоляли его избежать наказания. Но он не ожидал, что этот мальчик проигнорирует его. Парень как будто его не видел.
 
 Он был взволнован и потянулся, чтобы схватить руку ученика. 
 
 Рука Фэн Юя была поймана, но он отдернул ее: "Кто ты, черт возьми? Разве ты не видишь, что я ем?”
 
 “Я из дисциплинарного отдела. Что ты делаешь?”
 
 "Я ем. Вы...... слепы?" Фэн Юй ответил и махнул рукой перед лицом офицера Ли, как будто проверял, не слеп ли он. 
 
 "Из какого ты класса? Разве ты не знаешь, что школа запрещает ученикам состоять в отношениях? Позвони родителям. Надо позвонить родителям!" Офицер Ли был в ярости. Этот студент был слишком высокомерен. Он должен понести наказание. Он должен быть сурово наказан!
 
 "Вы не смеете обвинять нас. Мы просто одноклассники. Разве школьные правила не гласят, что ученики должны любить друг друга? Мы просто едим вместе. Что случилось?" парировал Фэн Юй. 
 
 Запрет студентам вступать в отношения не был неправильным. Но он не должен становиться запретом ради запрета. Фэн Юй был полон решимости спорить с ним и выяснить, кто из них был более красноречив. 
 
 Остальные студенты были ошарашены. Этот первокурсник был слишком высокомерен и осмелился встретиться лицом к лицу с офицером Ли!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/334934
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      Глава 71 – Изменение школьной культуры
 
 "Вам нужно сидеть так близко друг к другу, когда едите?" Выкрикнул офицер Ли. 
 
 "Сидеть близко друг к другу означает, что мы встречаемся? Кто это сказал? Ты или Директор школы? Вы никогда не стояли близко к незнакомым женщинам? Значит ли это, что вы встречаетесь каждый раз?" Ответил Фэн Юй.
 
 Рев. 
 
 Все студенты рассмеялись, особенно когда увидели, что лицо офицера Ли покраснело от гнева. 
 
 "Как ты смеешь так со мной разговаривать? Кто твой классный руководитель? Я удостоверюсь, чтобы вы получили штрафные баллы!” 
 
 “Все. Ли На, ты закончила есть? Пойдем в библиотеку.” 
 
 Равнодушие Фэн Юя разозлило офицера Ли еще больше. Он хотел протянуть руку и схватить Фэн Юя, но вспомнил, что парень ранее уже отмахнулся от его руки, тем самым смутив его. Поэтому он схватил за руку Ли На. 
 
 "Ах!" Ли На закричала.
 
 Удар!
 
 Фэн Юй хлопнул офицера Ли по руке. 
 
 "Вы только что схватили за руку студентку. Согласно тому, что вы только что сказали, могу я истолковать это действие, как приставание к ней?" Спросил Фэн Юй.
 
 Все больше и больше студентов толпились вокруг. Изначально это были те, кто закончил есть. Но теперь и те, кто ел, остановились и присоединились к толпе, чтобы посмотреть "битву" между праведным первокурсником и злым офицером Ли. Это было очень захватывающе!
 
 Там были даже некоторые сзади, громко подбадривая Фэн Юя. Во всяком случае, они не могут быть замечены офицером Ли, так как перед ними было много зрителей. Эти студенты были недовольны дисциплинарной службой, но не смели подать голос. Наконец, кто-то осмелился выступить против офицера Ли и дисциплинарного управления. Как они могут не болеть за Фэн Юя? 
 
 Фэн Юй держал Ли На за руку и пробирался из толпы. На выходе он подмигнул Вэнь Дунцзюну и получил сообщение. Вэнь Дунцзюнь написал, что подстрекает других студентов блокировать путь офицера Ли. 
 
 Несмотря ни на что, это дело получило огласку!
 
 Вы двое встречаетесь? Строго спросил учитель. Это были те самые два студента, о которых Заместитель директора просил позаботиться. Почему они столкнулись с дисциплинарным отделом? 
 
 "Да!”
 
 "Нет!”
 
 Фэн Юй и Ли На дали два разных ответа одновременно.
 
 Ли На в шоке посмотрела на Фэн Юя. Ее отношения с Фэн Юем были больше, чем обычные друзья, но они оба не пересекли черту или, по крайней мере, они не признавались, что состояли в отношениях. 
 
 Но Фэн Юй сказал это сейчас прямо учителю в глаза. 
 
 “Не правда, учитель. Мы действительно не встречаемся." Ли На покраснела, отрицательно мотая головой.
 
 Фэн Юй вздохнул. Эту девочку надо учить. 
 
 “Хорошо. Учитель, мы не встречаемся.”
 
 Учитель молча посмотрел на Фэн Юя. По выражению и тону голоса Фэн Юя, как можно поверить, что они не встречались?
 
 Эти два студента просто не могут позволить другим перестать беспокоиться о них. Однако они не концентрировались на учебе, чтобы поступить в хороший университет. В чем разница между ними и теми, кто учится в профессионально-технических училищах? 
 
 После университета они станут элитой и получат хорошую работу. Неужели они не могут успокоиться на это время? Зачем они в школе?
 
 "Вы оба, напишите письмо с объяснениями. Я поговорю с офицером Ли. Вы двое извинитесь перед ним, и мы оставим это дело.” Сказал учитель.
 
 "Мы можем написать письмо, но не будем извиняться!" Сказал Фэн Юй. Он подумал о том, как офицер Ли схватил за руку Ли На, и все еще был зол. Он не будет извиняться!
 
 Учитель долго пытался убедить Фэн Юя, но он был непреклонен, и извиняться не собирался. Наконец, его отстранили. Он может вернуться в школу, только когда подумает о своем поведении. 
 
 Фэн Юй был в восторге. Означает ли это, что он не смягчится в течение одного месяца, и все это время он может не посещать школу? 
 
 Во всяком случае, его целью было изучение гуманитарных наук и управление бизнесом в университете. Эти предметы требуют от него только запоминания, и пропуск одного месяца занятий никак не повлияет на его цель. 
 
 Но после того, как учитель покинул кабинет, Ли На расплакалась. С детского сада до сих пор ее ни разу не отстраняли. Ее одноклассники будут смеяться над ней, и если ее родители узнают об этом, они будут разочарованы.
 
 "Эх, почему ты плачешь? Как хорошо было бы быть отстраненным на несколько дней. В любом случае, программа сейчас не такая уж и сложная. Мы можем прочитать сами. Ок, ок. Я что-нибудь придумаю. Завтра, все будет хорошо." Сказал Фэн Юй.
 
 Ли На посмотрела на Фэн Юя со слезами на глазах "Что ты можешь сделать? Ты ведь не извинишься перед ним.”
 
 Ли На терзалась противоречивыми мыслями. С одной стороны, она хочет вернуться в класс и не быть наказанной, но с другой стороны, она не хочет, чтобы Фэн Юй покорился и извинился. Она знала, что Фэн Юй был очень гордым человеком.
 
 "Мой шурин и заместитель директора Сунь - хорошие друзья. Я попрошу его поговорить с ним.”
 
 “На самом деле?”
 
 “Когда это я врал? Перестань плакать. Ты превращаешься в котенка.” Фэн Юй достал платок и вытер слезы Ли На.
 
 Хихиванье……
 
 Ли На рассмеялась: "Ты и есть котенок.”
 
 ......
 
 Ли Шицян вновь пришел в кабинет заместителя директора Сунь, и заместитель директора тепло поприветствовал его. 
 
 "Господин Ли, спасибо за ваш вклад в школу и студентов. Почему Вы здесь?" полюбопытствовал Замдиректора Сунь. Разве строительство новой баскетбольной площадки не завершено? Может ли Ли Шицян пожертвовать что-то еще? Это было бы замечательно. Он до сих пор не знает, что Фэн Юй был отстранен от школы.
 
 "Заместитель директора Сунь, моего брата отстранили. Я хочу знать, что случилось." Сказал Ли Шицян.
 
 "Вашего брата отстранили? Почему я ничего об этом не знаю? Не волнуйтесь. Я позвоню и все узнаю.”
 
 Учитель Фэн Юя появился в кабинете заместителя директора Сунь и сообщил ему обо всех обстоятельствах. Он считает, что выбрал правильное наказание. Открыто разговаривал с учителем, и наказанием было только написать письмо с объяснениями и извиниться перед учителем. Как такое наказание может быть неправильным?
 
 Ли Шицян скрестил ноги и сказал: "Заместитель директора Сунь, я думаю, что нет необходимости извиняться, можно ограничиться письмом с объяснениями. Мой брат не встречается. Он не будет встречаться! Право. Я хочу пожертвовать школе 100 вентиляторов. Думаю, такая жаркая погода продлится еще месяц.”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/334935
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      Глава 72. Пьяный бред
 
 Как бы они ни пытались сохранить отношения Фэн Юй и Ли На в секрете от его сестры, Фэн Даньин, она все равно узнала.
 
 Фэн Даньин конфисковала ключи от машины Фэн Юя и распорядилась, чтобы Ли Шицян не подвозил Фэн Юя школу. В любом случае, школа была всего в 10 минутах ходьбы от дома. Это было ее наказание для Фэн Юя. Которое говорило ему не учиться в школе и не начинать встречаться в таком юном возрасте.
 
 Фэн Юй привык к машине, и попросить его пройтись 10 минут было бы равно смертной казни. Вэнь Дунцзюнь придумал для него решение. Они оба купили два велосипеда марки Forever.
 
 Кто-то говорил раньше: после того, как вы научитесь ездить на велосипеде, для вас это будет также, как и ходить ногами. Даже если Вы не ездили на велосипеде в течение десятилетий, вы все равно сможете взять и поехать.
 
 Теперь самым востребованным видом транспорта были велосипеды, и бренд Forever был самым популярным. Все сотрудники в компании Тай Хуа брендируют Forever велосипеды и гордятся этим.
 
 Фэн Юй носил свой рюкзак, обувь марки Warrior, джинсы, футболку, бейсболку, которая продавалась только в крупных универмагах, и часы марки Shanghai на левой руке. Он радостно напевал песню и ехал на велосипеде в школу.
 
 Большинство людей, идущих в школу или на работу, ехали на велосипедах. Они звонили в велосипедные звоночки в качестве приветствия. Фэн Юй также чувствовал, что в такую погоду ездить в школу на велосипеде было неплохой идеей.
 
 Эта красивая картина была разрушена с появлением кого-то. Это было похоже на капание большого сгустка густых черных и вонючих чернил на красивую картину.
 
 Чего ты так медленно едешь? Мы же опоздаем. Ты ешь эту булочку? Если нет, то ее съем я. с булкой во рту, Вэнь Дунцзюнь догнал Фэн Юя и похлопал его по спине.
 
 Ты снова вытираешь руки о мою рубашку после еды!
 
 Вэнь Дунцзюнь с трудом закрутил педали и надумал обогнать Фэн Юя, и он пустился в погоню, смеясь.
 
 На стоянке для велосипедов многие ученики пялились на них. Вэнь Дунцзюнь был очень горд и помахал им, прямо как суперзвезда.
 
 Фэн Юй покачал головой и потащил Вэнь Дунцзюна в класс. Не оставаться в школьном общежитии имело свои плюсы. По крайней мере, им не нужно посещать утренние занятия по саморедакции, и они могут поспать ещё часок.
 
 В классе было много полусонных учеников, а некоторые все еще зевали сонно. Но когда учитель зашел в класс, все они сидели прямо и выглядели так, будто они проявляли внимание.
 
 После занятий Фэн Юй подошел к Ли На и сел на сиденье рядом с ней. 
 
  Завтра выходные. После школы не идем в столовую. Давай сходим на барбекю и в кино во Дворце культуры.
 
 Я все еще должна посещать ночной класс саморедакции.
 
 Так никто не посещает занятия по саморедакции, и чего плохого в том, чтобы пропустить один раз? Вот и все. Фэн Юй решил за Ли На.
 
 Когда Фэн Юй вернулся на свое место, толстая соседка по парте Ли На сказала ей: 
 
 Он пригласил тебя сегодня в кино? Я очень завидую тебе! Почему меня никто не приглашает?
 
 Хочешь присоединиться к нам?
 
 На самом деле? Значит, договорились. Мы пойдем вместе сегодня вечером. толстушка с радостью приняла приглашение.
 
 Ли На была ошеломлена. Она была просто вежлива, и она никогда не ожидала, что толстуха примет ее приглашение.
 
 Во время обеда в кафетерии Ли На сказала Фэн Юю, что ее соседка по парте хотела бы присоединиться к ней в ту ночь. Фэн Юй повернулся и посмотрел на Вэнь Дунцзюна со злой улыбкой.
 
 Что? Ты хочешь, чтобы я поехал на велосипеде с этой толстухой? У меня шины лопнут!
 
 Фэн Юй обвил свои руки вокруг шеи Вэнь Дунцзюна и сказал: 
 
 Мы братья? Мой велосипед не может выдержать еще двух людей. Тебе все равно нечем заняться ночью после того, как тебе отказала та девчонка из соседнего класса.
 
 Но я также не могу переправить ее на своем велосипеде. Если другие ученики увидят меня, то, как я смогу дальше ухаживать за красивой девушкой из другого класса?
 
 Характер толстушки был неплохим. Она тоже была хороша в учебе и не была короткой со светлым цветом лица. Ее черты лица...... не могу ясно понять, так как все ее черты лица были сжаты вместе.
 
 Позже я научу тебя некоторым трюкам. Ты определенно можешь пригласить ее на свидание в следующий раз!
 
 Ты уверен?
 
 Фэн Юй почувствовал себя оскорбленным и громко ответил: 
 
 Когда я лгал тебе?
 
 ......
 
 Раз, два, вперед! Сиди смирно.
 
 Толстуха сидела на заднем сиденье велосипеда Вэнь Дунцзюна. Он чувствовал, что не может даже крутить педали. Ему все еще нужно, чтобы Фэн Юй толкнул его со спины, чтобы он начал хотя бы шататься.
 
 Ли На сидела на заднем сиденье велосипеда Фэн Юя, а Фэн Юй, с одной ногой на земле, а другой на педали, тяжело опустился на педаль и легко тронулся с места. Он ехал следом за Вэнь Дунцзюном.
 
 Ли На была одета в длинное платье и сидела боком, обхватив руками талию Фэн Юя. Она опустила голову и мило улыбнулась.
 
 Эти четверо добрались до входа в Дворец культуры. Там постер фильма Гонконгского фильма , в главных ролях Джеки Чан, Саммо Хунг и Юэнь Бяо.
 
 Дворец культуры по-прежнему лучше, чем другие кинотеатры в городе, где показывают только скучные отечественные фильмы.
 
 Оставалось еще десять минут до следующего показа. Фэн Юй и остальные решили посмотреть фильм, прежде чем пойти на барбекю.
 
 Это был комедийный боевик. Этим четверым очень понравилось. После фильма они пошли в придорожные киоски рядом с кинотеатром.
 
 Один юань за десять палочек мяса для барбекю. Фэн Юй без колебаний заказал 50 палочек. Он также заказал много других вещей для барбекю. Если брать в расчет силу Вэнь Дунцзюна и толстой цыпочки, Фэн Юй может ничего и не съесть, если он закажет слишком мало еды.
 
 Было слишком мало разновидностей этих шашлыков, в отличие от будущего. Не было никакой еды, связанной с морепродуктами и овощей. Был только нарезанный картофель, вареный арахис и соевые бобы для холодных блюд. Но этого было достаточно для Фэн Юя и остальных.
 
 За столом рядом с ними несколько молодых людей смотрели на Ли На. Ли На была одета в длинное платье, и из-за ее милого личина у этих молодых людей начали появляться дурные мысли.
 
 Один из них подошел к Ли На с кружкой пива: 
 
 Эй, детка, выпей со мной. Позже я приведу тебя в веселое место. Вы слышали о бильярде раньше? Позади меня бильярдный зал, а там два стола.
 
 Вэнь Дунцзюнь и Фэн Юй сразу же встали и остановили эту малолетку.
 
 Возвращайся и ешь свою еду. Если не ешь, сваливай. Прекрати свой пьяный бред!
 
 О, чего? Эти детишки хотят драться со мной? Отойдите в сторону и не мешайте мне пить с этой красивой девушкой. Если будешь лезть, то я убью тебя!
 
 Трое других панков встали и подошли к Фэн Юю, когда он закончил свое предложение. Они начали толкать Фэн Юя.
 
 Пожалуйста, не ссорьтесь. Не ссорьтесь… Ли На была почти в слезах. Эти четыре мужчины решили не ввязываться.
 
 Фэн Юй потянулся сам и потянул Ли На за собой. Он посмотрел на этих четырех панков и сказал: 
 
 Есть некоторые люди, которых молодые панки, как вы все, могут спровоцировать. Свалите, и я притворюсь, что ничего не случилось. Мой шурин работает с Мастером Кратчесом!
 
 Признаться, отношение было критическим. Когда Фэн Юй произнес эти слова, его тон и манера речи поразили этих молодых людей!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/334936
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      Глава 73 – Позор
 
 Фэн Юй поднял левую руку и намеренно позволил этим четырем молодым гангстерам увидеть его часы. В ту эпоху кто-то, кто может носить часы Шанхайского бренда, не был обычным человеком.
 
 Фэн Юй выглядел как ученик средней школы, и все же его одежда говорила другим, что он был богат. В сочетании со спокойным и расслабленным отношением Фэн Юя, молодые панки посмотрели друг на друга, поспешно оплатили свои счета и ушли.
 
 Все, что они хотели, это использовать пьянство как предлог, чтобы преследовать девушек. Если Фэн Юй и остальные боялись их, они могли сделать что-то хуже. Но если бы они встретили кого-то твердого и бесстрашного, они бы убежали.
 
 Если Фэн Юй говорил правду, его шурин работает на Мастера Костыли, их ноги были бы сломаны!
 
 Владелец киоска барбекю подслушал Фэн Юя и дал им кучу мясных палочек барбекю, несколько бутылок пива. Хозяин ларька подумал про себя: Такой молодой и пошел неправильным путем. Я все еще думал, что они хорошие ученики. В будущем они также будут гангстерами.
 
 После еды Фэн Юй проводил Ли На обратно, а Вэнь Дунцзюнь проводил Толстую цыпочку обратно.
 
 Твой шурин действительно гангстер? - Спросила Ли На.
 
 Я просто их пугал, ты тоже веришь? Если я никогда не лгал им, они уйдут? - Фэн Юй рассмеялся. Хотя он не был хорошим человеком, он никогда не присоединится к триадам. Он даже не мог потратить деньги, заработанные законным путем, зачем ему делать нелегальный бизнес?
 
 Лежа на кровати, Ли На ворочалась и не могла уснуть. Она хорошо знала семью Фэн Юя. Его семья была фермерами. Хотя они и не были бедными, но и не были очень богатыми.
 
 Но почему Фэн Юй был так богат в этом году? Водил собственный автомобиль, питался и носил фирменные товары, и даже имел квартиру в городе. Может, это действительно его шурин из триады? Тогда он не должен быть хорошим человеком.
 
 Ли На была взволнована. Деньги Фэн Юя пришли не законным путем. В особенности Фэн Юй продолжал дарить ей подарки, и подарки были довольно дорогими. Она решила больше не принимать его дары.
 
 …
 
 Воскресный день. Фэн Юй проснулся в 10. Он проснулся, потому что был голоден. Съев что-то на кухне, он умылся и ушел в свою компанию.
 
 Это был день, чтобы перевести деньги Кириленко, и Фэн Юй никогда бы не задержался. Он по-прежнему хочет работать с Кириленко в долгосрочной перспективе.
 
 В Тай Хуа Трейдинг нет бухгалтера. Всеми финансами занимался лично Фэн Юй. К счастью для него, в эту эпоху не было необходимости в бухгалтерском свидетельстве, чтобы занять эту должность. Если нет, у Фэн Юя будет большая головная боль.
 
 Сколько денег было в Тай Хуа Трейдинг? Сколько прибыли? Только Фэн Юй знает это лучше всех. Даже Ли Шицян может только оценить, а остальные могут только догадываться.
 
 В следующем году Фэн Юй заберет у компании каждый цент и инвестирует в фондовый рынок. Это было бы более удобно для Фэн Юя. 
 
 Другой причиной было то, что Фэн Юй не доверяет найму бухгалтера извне. Было много случаев, когда со счета компании присваивали деньги и сбегали. Кроме того, на счетах Тай Хуа было так много денег. Не говорите, что в эту эпоху, даже в прошлой жизни, все равно найдутся люди, которые рискнули бы и присвоили деньги.
 
 Технология не была продвинута в эту эпоху, и не было необходимости регистрировать имена для железнодорожных билетов, нет видеонаблюдения на дорогах. Однажды кто-то сбежал и спрятался в маленькой горной деревушке на год, а на второй год он мог просто потратить немного денег, чтобы изменить личность. Таким образом, он будет свободен и жить в другом городе.
 
 Не стоит заблуждаться. Вокруг было много хороших полицейских, но будут и черные овцы. Особенно в деревнях. Если сельский староста выступает гарантом, полицейский участок не расследует и не утверждает, что является чьим-то родственником, можно просто зарегистрировать новое удостоверение и получить новое удостоверение личности.
 
 Фэн Юй полностью доверял только Ли Шицян, но он не умеет считать и не хочет учиться. Он только сказал Фэн Юю, что доверил ему счета и просто хочет подождать до конца года, чтобы получить свою долю.
 
 В эту эпоху было очень хлопотно переводить деньги. Хотя это был не первый раз, когда Фэн Юй переводил деньги, ему все равно потребовался, с помощью банковских сотрудников, почти час, чтобы завершить транзакцию. Почему он нуждался в одобрении менеджера банка, когда переводил деньги другой стороне?
 
 После банка он направился прямиком к месту ремонта подержанных автомобилей. Все отремонтированные роскошные автомобили выглядят как стопки денег для Фэн Юя, и все недовольства от работы банка были рассеяны.
 
 В этот период У Чжиган и остальные работали очень усердно. Они привели много людей, чтобы посмотреть машины. Некоторые из этих людей покупали автомобили на месте, в то время как некоторые думали, что это было слишком дорого для подержанного автомобиля. Подержанный автомобиль стоил сотни тысяч? Им нужно время, чтобы подумать.
 
 Фэн Юй был слишком оптимистичен по поводу рынка. Хотя население в городе Бин было много, вокруг было не так много богатых людей. Те, что стали богатыми раньше, смотрят только на Mercedes Benz и BMW. Однако продажи Rolls Royce и Toyota Crown были неплохими.
 
 Способ маркетинга Фэн Юя из уст в уста был не очень полезен. Вокруг было мало глупых людей. Таким образом, он отправился в редакцию газеты и заплатил за рекламный проспект. Затем он нанял несколько стюардесс стажеров из ПТУ, одетых в униформу стюардесс и поставил возле машин.
 
 Один день одна модель автомобиля, один день одна милая модель. Это продолжалось в течение 10 дней. 10 различных типов автомобилей и 10 красивых моделей. Такая реклама заставляла боссов беспокоиться. 
 
 От стимулирования рекламы, Фэн Юй оценивает, что они могли бы продать еще от 20 до 30 транспортных средств. Но рынок города Бин был только настолько велик, и его спортивные автомобили оставались непроданными.
 
 Дорожные условия в ту эпоху были не такими хорошими, как в будущие годы, и для них не было большой скоростной дороги. Спортивные автомобили из второй партии остались непроданными.
 
 Еще через два месяца прибудет последняя партия подержанных автомобилей. Если Фэн Юй не сможет продать все эти машины в течение следующих двух месяцев, у него могут быть проблемы с денежными потоками.
 
 Чжиган, завтра один человек поедет с тобой в город Цзилинь соседней провинции. Сделайте то же объявление в газетах.
 
 Не проблема. Можешь на меня рассчитывать. Когда менеджер Фэн просил их путешествовать, он давал им много денег на дорогу.
 
 В ту ночь он играл в видеоигры с Вэнь Дунцзюном перед сном.
 
 Когда он добрался до своего класса в понедельник, он заметил, что это немного странно. Кажется, другие студенты его боялись.
 
 Этого не может быть. Он не ввязывался в драки в школе и даже не сердился. Почему все стали его бояться?
 
 Несколько студентов шептались друг с другом. Когда Фэн Юй вернулся из туалета, он, наконец, понял, что произошло.
 
 Ходили слухи, что его шурин был бандитом и работал на Мастера Костыли.
 
 Что? Ты не можешь поверить? Ты думаешь, почему Фэн Юй осмелился выступить против офицера Ли? Почему после этого инцидента он не получил никакого наказания?”
 
 "Вы все помните, когда начиналась школа, и мы все обсуждали наши начальные оценки? Фэн Юю не хватило 3 очков, а Вэнь Дунцзюну не хватило 30 очков. Они также не являются жителями города Бин. Они с близлежащих ферм. Как они могли поступить в эту школу?” 
 
 "Мой отец встретил шурина Фэн Юя. Он был высокий, подтянутый и свирепый. Его кулак был размером с глиняный горшок. Ходили слухи, что он был правой рукой Мастера Костылей.”
 
 "Кроме того, даже Заместитель директора боялся шурина Фэн Юя. Я думаю, Фэн Юй станет большим боссом этой школы в будущем. Нам лучше держаться от него подальше и не провоцировать его. Несколько дней назад около школы было более десяти гангстеров, которые называли Фэн Юйястаршим братом!”
 
 Эти немногие студенты действительно могут сочинять истории. Они просто не придумали историю о том, как Фэн Юй избил Калеку Вана одним ударом и убил Сун Лаосы.
 
 Фэн Юй открыл дверь туалета и оскалил зубы на этих студентов. Студенты поспешно убежали.
 
 Фэн Юй знал, кто распространял эти слухи. Это должно быть Толстая цыпочка. Забыть это. Независимо от того, какие у нее были мотивы, по крайней мере, никто не посмеет спровоцировать его в школе, и никто не посмеет сделать шаг на Ли На.
 
 Хотя его репутация была печально известна, Фэн Юю все равно. Этот идиот Вэнь Дунцзюнь все еще чувствовал себя очень гордым, и он даже хотел использовать репутацию Фэн Юя, чтобы остановить некоторых других студентов от сближения с самой красивой девушкой в параллельном классе.
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      Глава 74 – Фу Гуанчжэн
 
 Слухи были такими. Чем больше вы пытаетесь пресекать, тем быстрее они распространяются. Хотя классный учитель не позволяет ученикам распространять слухи, слухи быстро распространяются на весь класс и даже на всю школу. Даже учителя поверили слухам.
 
 Учитель даже говорит Фэн Юю об этом. Он хотел уточнить у Фэн Юю, кто распространяет их. Но Фэн Юй покачал головой. Слухи разносятся ненавистниками, распространяются дураками и принимаются идиотами. Для Фэн Юя было лениво объяснять.
 
 Во всяком случае, эти слухи не принесли ему много неприятностей. У него может быть больше времени, чтобы подумать о том, как заработать больше денег.
 
 Объявления были опубликованы в соседней провинции. Но эта провинция считалась бедной, а экономика была не такой хорошей, как провинция Лунцзян. Развитие города также было одним из самых низких в Китае.
 
 Были некоторые, кто пришел посмотреть на машины, но было мало, кто купил. Как раз когда Фэн Юй хотел пойти разместить рекламу в Шэнь Сити, босс говорящий на-кантонском пришел в его компанию.
 
 "Лэй Хоу, мистер Фэн действительно молод и способен."(Он говорил по-китайски, смешанный с Кантонским. Лей Хоу означает - как ты на Кантонском.) 
 
 "Лэй Хоу, Лэй Хоу. Мистер Фу из Гонконга?" - ответил Фэн Юй.
 
 “Сы Ай Сы Ай."(Si ah, значит да на кантонском.)
 
 "Мистер Фу, вы говорите по-английски?" - снова спросил Фэн Юй. 
 
 “Конечно.”
 
 Фэн Юй кивнул и свободно заговорил по-английски: "Я слышал, что Мистер Фу заинтересован в моем бизнесе подержанных автомобилей и хочет купить несколько автомобилей для перепродажи на юге?”
 
 Фэн Юй действительно не выносит влияние Кантонского китайского языка.
 
 Фу Гуанчжэн был поражен. Фэн Юй говорил по-английски так свободно? Он слышал, что Фэн Юй ведет дела с советским союзом и ему не нужны переводчики. Сколько ему лет? Он освоил два иностранных языка?
 
 "Мистер Фу, Мистер Фу?" - Фэн Юй повысил голос.
 
 "Ох, извините. Я хочу купить британские подержанные роскошные автомобили и продать на юге. Сколько у Вас их осталось?”
 
 "Около 60-70 автомобилей. Все они примерно на 70-80% новые. Сколько единиц нужно Мистеру Фу?”
 
 "Если все автомобили от 70 до 80% новые и цена правильная, я все куплю!" - Фу Гуанчжэн улыбнулся. От 60 до 70 автомобилей. Если он получает только от 30 000 до 50 000 прибыли от одного автомобиля, общая сумма также составит от 2 до 3 миллионов прибыли. Исходя из его оценки, прибыль должна быть больше.
 
 Фэн Юй поднял брови. Богач. Но Фэн Юй все еще был немного подозрителен. В эту эпоху было много мошенников, выдающих себя за богатых гонконгских бизнесменов.
 
 Они раскрасят красивую картинку, а когда заберут у вас товар или деньги, они бесследно исчезнут.
 
 Но этот английский мистер Фу был неплох. Похоже, он получил высшее образование в Гонконге. Его манеры также показали, что у него было надлежащее воспитание. Он, кажется, не менее 80% благонадежным.
 
 "Господин Фу действительно готов потратиться. Но мои машины стоят недешево. Даже если вы покупаете оптом, средняя цена также будет значительной." - ответил Фэн Юй и положил четыре пальца.
 
 Фу Гуанчжэн не согласился и не отказался, но спросил: "Тогда когда вы сможете доставить мне автомобили? Все автомобили должны быть отремонтированы.”
 
 “Конечно. Но я не несу ответственности за доставку, и вам придется самим оформлять документы.” Если бы автомобили продавались в городе Бин, было бы легко получить регистрационные номера, если у вас есть деньги.
 
 Фэн Юй ясно дал это понять. Фу Гуанчжэн помедлил и кивнул: “Я понимаю. Когда вы сможете доставить автомобили?”
 
 "Самым ближайший срок - два месяца. Сейчас у меня осталось чуть более 10 автомобилей, и большинство из них - спортивные автомобили. Если вы хотите, я могу доставить их вам прямо сейчас.”
 
 Фэн Юй привел Фу Гуанчжэн на завод, чтобы посмотреть на автомобили. Фу Гуанчжэн тщательно изучил каждый автомобиль. Несмотря на то, что он ничего не знает об автомобилях, он наблюдал за мимикой людей вокруг. Все выглядят спокойными. Кажется, что не было никаких проблем с этими автомобилями, и это не были непроданные проблемные транспортные средства.
 
 Но, чтобы быть в безопасности, Фу Гуанчжэн решил пригласить несколько профессиональных механиков для осмотра этих автомобилей. Что делать, если внешнее состояние находится в отличном состоянии, но двигатель проблемный, и после использования в течение одного года автомобиль придется утилизировать? Он мог обидеть многих людей.
 
 "Мистер Фэн. Могу ли я вернуться через два дня со своими людьми, чтобы проверить машины, и я приму решение после этого?” 
 
 “Конечно. Даже если бы Вы не упомянули об этом, я бы тоже вам напомнил. По крайней мере, в будущем, вы не будете винить меня за бракованный товар.”
 
 Эта партия автомобилей, которые Кириленко продал Фэн Юю, не использовалась в течение нескольких лет. Они были как минимум на 50% новыми. Фэн Юй пришлось только поменять сиденья, покрышки и перекрасить корпус. Он также нанял двух высококвалифицированных механиков с высокой оплатой для проверки двигателей. Гарантия того, что те, кто купил автомобили, не будут искать его позже и не повлияют на репутацию его компании.
 
 Хотя таким образом, стоимость будет выше, но его прибыль также будет высокой. Один автомобиль, он может сделать, минимум 100 000 юаней и самый дорогой, 300 000 юаней. 
 
 Они оба согласились, в следующее воскресенье, Фу Гуанчжэн привезет своих людей, чтобы осмотреть все транспортные средства, и если не будет проблем, он проведет платежи и отправит все эти автомобили.
 
 Вернувшись в отель, Фу Гуанчжэн приказал своим людям искать профессиональных механиков, и в то же время он расспрашивал о старых домах с антиквариатом.
 
 Первоначально Фу Гуанчжэн совершил эту поездку в поисках антиквариата. Северо-Восточный регион был базой Маньчжуров. Должно быть, осталось много хороших вещей. Если он сможет получить в свои руки несколько штук и вернуть в Гонконг, он может получить в 10 раз или даже больше прибыли, если он перепродаст их.
 
 Он слышал, что Северо-Восточный регион, в первую очередь город Бин, был очень закрытым, и люди были бедны. Бедные до такой степени, что они не могут позволить себе одежду и не могут позволить себе поесть. Но когда он приехал сюда, он заметил, что это неправда.
 
 Здесь было много фабрик, и у них было сильное индустриальное чувство. Хотя уровень жизни людей здесь был невысоким, они не были бедными, пока не могли позволить себе есть. По крайней мере, он видел много машин на улицах. Но количество транспортных средств не сравнить с прибрежными городами. Развитие здесь следует рассматривать быстрее, чем во многих внутренних городах.
 
 Больше всего его удивил спортивный автомобиль "Красный Лотос", который он видел на улицах!
 
 Этот тип спортивных автомобилей был дорогостоящим. Даже в Гонконге покупать будут только супер-богатые вторые поколения. Он, сам, просто водит Toyota Crown.
 
 Семья Фу Гуанчжэн считалась одной из самых влиятельных семей в Гонконге. Его отец имел чистую прибыль в несколько миллиардов. Его первый дядя тоже был мультимиллиардером. Но, к сожалению, Фу Гуанчжэн не был старшим сыном. В будущем он может получить только наследство в десятки миллионов. 
 
 Компания его старшего брата теперь стоит миллиарды, и это было не от инвестиций их отца. Его собственная компания стоит всего несколько миллионов, и это все еще из-за его матери, помогающей ему.
 
 Все говорили, что те, кто разбогател в Китае, были очень способными и имели хорошие связи. Еще несколько лет, Гонконг будет возвращен Китаю, и его семья опасалась, что изменения в политике повлияют на них. Таким образом, его отец искал способы узнать старших должностных лиц и наладить с ними хорошие отношения. Он хочет защитить бизнес своей семьи и не пострадать от воссоединения.
 
 С самого детства Фу Гуанчжэн учился у своей матери дружить с теми, кто сможет ему помочь в будущем. Разве этот водитель спортивного автомобиля Лотус не такой? Если он сможет дружить с водителем, то его положение в семье будет расти.
 
 Но он выяснил, что водитель спорткара был 40 плюс человек, и этот человек был не так силен, как он думал. Он был всего лишь бизнесменом, продававшим корма для животных. Его автомобиль также был подержанным и стоил менее 500 000 юаней.
 
 Фу Гуанчжэн внезапно придумал способ заработать деньги. В городе Бин был кто-то, у кого были средства, чтобы пользоваться роскошными автомобилями. Он оставался в Гуан Чжоу и Шэнь Чжэне довольно долгое время. 500,000 юаней за Лотус, даже если бы было 100 таких машин, после отправки он может продать их в течение месяца. 
 
 Если у него будет постоянный запас этих машин, он сможет быстро заработать. Он также хотел доказать отцу, что его возможности не хуже, чем у старшего брата.
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      Глава 75 - Эта курильница-антиквариат
 
 Продажи роскошных подержанных автомобилей были урегулированы, и Фэн Юй был удовлетворен. У Чжиган занимался исследованиями рынка и заметил, что сельскохозяйственная техника и детали, произведенные Советским Союзом, были очень популярны в Китае. Они более долговечны, чем японские, но дороже. Особенно это касалось комбайнов и тракторов. Они были выдающимися, но нигде не продавались.
 
 Фэн Юй намерен заниматься этим бизнесом в течение следующих шести месяцев. Лунцзян провинции - это обширные сельскохозяйственные провинции. Возделывать всю землю животными было невозможно. Он не был уверен, сколько ему будет стоить привезти эти машины.
 
 Фу Гуанчжэн и два механика прибыли на торги в Тай Хуа в воскресенье.
 
 Ли Шицян и один из механиков встретились и были шокированы. Этот механик был тем, кто делает тестирование транспортных средств для них.
 
 Фэн Юй не скрывал это от Фу Гуанчжэна и сказал ему прямо. Он по-прежнему хочет продать очередную партию автомобилей - Фу Гуанчжэн, и он не может позволить последнему почувствовать, себя обманутым.
 
 Фу Гуанчжэн улыбнулся и сказал, что все в порядке. Он знал, что этот механик делает тестирование для торговли Тай Хуа, и он намеренно привел его, чтобы посмотреть, будет ли торговля Тай Хуа в сговоре с механиком, чтобы обмануть его. Но так как Фэн Юй дал ему понять, это означает, что Фэн Юй не собирался его обманывать. Это увеличивает позиции Тай Хуа в его сердце.
 
 Тестирование прошло гладко. Все транспортные средства были протестированы во второй половине дня. Тестирование в основном сосредоточено на двигателе, шасси, тормозах и ускорителе. Остальное не имеет большого значения.
 
 Фу Гуанчжэн был удовлетворен результатами испытаний. Он хотел все 18 машин. После вычета стоимости транспортировки, он все еще может получить прибыль более 50 000 юаней за транспортное средство. Если он хорошо справится, он может получить еще больше.
 
 Все они вернулись на склад Тай Хуа Трейдинг, чтобы подписать контракт, подготовленный Фэн Юем. Фу Гуанчжэн внимательно прочитал контракт и подписал его.
 
 Завтра, после того, как деньги будут зачислены на Тай Хуа Трейдинг, Фу Гуанчжэн заберет автомобили. Он уже договорился о транспортировке, и все документы были оформлены за один час.
 
 Сохраняя свою копию контракта, Фэн Юй вежливо сказал: "Мистер Фу, давайте выпьем чаю перед отъездом.”
 
 Фэн Юй никогда не ожидал, что Фу Гуанчжэн с готовностью примет его приглашение и даже сказал, что хочет пить. Фэн Юй поручил своим сотрудникам подготовить чай и в то же время извиниться за плохое гостеприимство.
 
 Тут все люди не хорошие. Никто не был достаточно дотошным, чтобы приготовить чай для клиентов и гостей.
 
 Но во всем этом виноват Фэн Юй. Он научил своих сотрудников так себя вести. Успешная компания должна быть высокомерной. Но Фэн Юй никогда не признает, что он этому учил.
 
 Фу Гуанчжэн поднимает чашку, делает глоток зеленого чая и хмурится. Этот чай был обычным, а не каким-то хорошим чаем. Он не хочет пить, но ему стыдно было опустить чашку после того, как он поскользнулся. Итак, он просто держал чашку в руках.
 
 Он оглянулся и заметил в углу трехногую курильницу. Он небрежно сказал Фэн Юю: "Почему Вы поставили эту вещь в своем офисе? Это не простой офисный декор.”
 
 Фэн Юй посмотрел на курильницу, которую он купил за 300,000 юаней у Калеки Вана. Он хотел использовать его как цветочный горшок, но его офис был на складе, и не было солнечного света. В конце концов, он забыл об этом.
 
 "О, эта курильница? После покупки его у друга, мне негде было его разместить, поэтому я просто оставил его в этом углу.”
 
 Купил у знакомого человека? Может, он знает, что это антиквариат? Тогда будет нехорошо, если я попрошу его об этом. Но почему в том углу? Может быть, это подделка?
 
 У Фу Гуанчжэна была проблема, или это была проблема с торговцами антиквариатом. Если перед ними был антиквариат, они не могли спать, если не держали антиквариат в руках и тщательно не изучали его!
 
 "Курильница? Мне нравится курильница и даже есть коллекция. Можно я взгляну поближе на эту курильницу?”
 
 Некоторые люди собирают курильницы в качестве хобби? Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна странно. Это хобби было довольно странным и не похоже на какую-то религию.
 
 “Конечно. Так как вам это нравится, просто взгляните поближе.”
 
 Фэн Юй беззаботно взял курильницу и грубо положил ее на стол.
 
 Хотя пепел был очищен, курильница не была очищена. Облако пепла всплыло от удара.
 
 Фэн Юй сделал два шага назад и замахал перед собой руками. Фу Гуанчжэн отодвинул свой стул назад и поставил чашку на стол. Слой пепла упал на чай, и он больше не может пить. Но глаза Фу Гуанчжэна не оставляли курильницу.
 
 Да? Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна любопытно. Зачем он достал пару белых перчаток и надел их? Почему это было так знакомо?
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил телевизионную программу, которую он смотрел в своей предыдущей жизни. Программа была “Оценка сокровищ", и эксперты программы носили белые перчатки при оценке антиквариата.
 
 Глядя на Фу Гуанчжэна, тщательно вытирающего пыль с поверхности курильницы, на то, что он сказал ранее, и на его выражение, Фэн Юй имел смелое предположение.
 
 У этого Фу Гуанчжэна было немного ОКР. Если бы это была чистая курильница, он бы не надел перчатки. Но эта горелка была слишком грязной. Он не хотел пачкать руки, поэтому надел перчатки.
 
 Он считал свою игру неплохой. Собирая курильницы, эта причина была впечатляющей. Люди собирали всякие странные вещи в мире, и этот Фэн Юй не должен ничего заподозрить.
 
 Фэн Юй, по-видимому, не думает об этой курильнице, так как он оставил ее в углу. Возможно, он обращался с ней как с обычной курильницей, или он думал, что это подделка.
 
 Фу Гуанчжэн видел форму курильницы, и это выглядело как горелка Сюаньдэ. Там было произведено всего около 3000 горелок Сюаньдэ во времена династии Мин. Позже, многие были повреждены или пропали без вести. Цены на эти горелки становились все дороже. Если бы эта горелка была настоящей, она бы стоила кучу денег.
 
 Фу Гуанчжэн только хотел обтереть горелку начисто, чтобы посмотреть на материал и цвет, чтобы он мог иметь приблизительную оценку. Тогда он предложил бы низкую цену, чтобы купить ее. Если переговоры прошли гладко, Фэн Юй должен быть готов продать ему.
 
 Но он не ожидал, что, надев пару белых перчаток, Фэн Юй заподозрит, что горелка-это антиквариат.
 
 Фу Гуанчжэн покачал головой и небрежно положил горелку на стол. Но был только слабый звук, потому что он был осторожен с ней. Он осмотрел горелку. Хотя не была проведена тщательная экспертиза, был шанс на 50%, что это настоящая горелка Сюаньдэ и на 50% имитация.
 
 Но это не имеет значения, была ли она настоящей или подделкой. Даже если это была имитация, это тоже стоило больших денег. Если бы он встретил кого-то, кто не знает много об антиквариате, он все равно мог бы продать его ему по цене подлинной горелки.
 
 "Я никогда не видел такого типа курильницы. Мистер Фэн не хочет продать его мне?" - Фу Гуанчжэн сказал и положил на стол банкноту в 100 долларов.
 
 Фэн Юй теперь может быть уверен, что эта горелка действительно антиквариат. Если нет, то почему Фу Гуанчжэн хочет такую грязную курильницу?
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: “Мистер Фу шутит со мной? Я потратил несколько сотен тысяч юаней, чтобы купить эту горелку у друга, и вы предлагаете мне 100 долларов?”
 
 Улыбка застыла на лице Фу Гуанчжэн. Несколько сотен тысяч юаней? Фэн Юй знает, что это горелка Сюаньдэ?
 
 Невозможный. Кто бы размещал что-то, что стоит несколько сотен тысяч юаней в углу? Должно быть, он блефует!
 
 "Я неправильно расслышал? Несколько сотен тысяч? Это должно только стоить несколько десятков Китайских юаней не больше.”
 
 “На самом деле? Несколько дюжин юаней за штуку? Я куплю все, что у Вас есть. Давайте будем честными. Эта горелка-антиквариат, и вы должны были уже знать об этом.”
 
 Автор отмечает: были некоторые, кто сказал, что было произведено 3000 Сюаньдэ курильниц и некоторые сказали 5000. Кроме того, некоторые из них были имитацией династии Цин. Даже эксперты не были уверены. Были также некоторые, кто сказал, что осталось менее 100 настоящих, подлинных горелок Сюаньдэ. Однако не будем заострять на этом внимание.
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      Глава 76-Продавец Антиквариата
 
 Сам Фэн Юй не был уверен, что это за антиквариат. Но он был уверен, что это действительно антиквариат. Он хотел знать, из какой династии и сколько это стоит.
 
 Фу Гуанчжэн услышал Фэн Юя и смущенно рассмеялся: "Ха, ха, мистер Фэн, перестаньте шутить. Раз Вы знаете об этом, почему Вы до сих пор держали ее в углу?”
 
 Фэн Юй закатил глаза и сказал: “У меня не было времени хранить его. Видите ли, у меня даже не было времени, чтобы как следует прибраться. Профессор истории однажды сказал мне, что она стоит 1 миллион, но другой эксперт сказал мне, что она стоит 2 миллиона. Я не уверен, сколько это стоит. Насколько дорого этот тип курильницы стоит в Гонконге?”
 
 То, что Фу Гуанчжэн сказал ранее, косвенно признало, что эта горелка стоила по меньшей мере нескольких сотен тысяч. Фэн Юй хотел знать, сколько Фу Гуанчжэн готов предложить. Если цена правильная, то он может просто продать ее сейчас.
 
 Фэн Юй не увлекается коллекционированием антиквариата. Антиквариат в его предыдущей жизни был настолько дорогим, потому что рынок манипулировали некоторые люди.
 
 Некоторые коллекционеры и аукционисты использовали историю, культуру, экономику, чтобы поднять цены на антиквариат и все еще были хорошо приняты многими. 
 
 Были и такие, кто не интересовался коллекционированием антиквариата, а собирал антиквариат для экономической выгоды. Используя название своей компании, они продают антиквариат и называют "канцелярскими товарами", чтобы избежать налогов. Стоимость канцтоваров через 5 лет “амортизации” станет 0.
 
 После того, как стоимость "канцелярских товаров" стала нулевой по книгам компании, эти антиквариаты могут пойти в собственные карманы. Кроме того, за эти 5 лет, стоимость этих антиквариатов была бы оценена. Таким образом, удалось избежать значительного объема налогов, и инвестиции по-прежнему оставались стабильными. Когда нужны деньги, можно использовать этот антиквариат в качестве залога и получать кредиты в банках.
 
 В последующие годы многие использовали этот метод и, наконец, правительство вышло с политикой регулирования антикварного рынка, но все еще было много лазеек.
 
 Фэн Юй не собирался выходить на антикварный рынок. Он ничего не знал об антиквариате. В своей прошлой жизни он слышал много историй о людях, которых обманывали при покупке антиквариата. Кроме того, если он просто инвестирует в финансовый рынок, он гарантированно заработает больше, чем инвестирует в антиквариат. 
 
 Фу Гуанчжэн снова надел перчатки и достал из сумки маленькую кисточку и увеличительное стекло. Он носил это с собой, куда бы он ни пошел. Он просто не вытаскивал их раньше.
 
 После того, как Фу Гуанчжэн очистил горелку, 3 ноги курильницы восстановили былое сияние. Фу Гуанчжэн смотрел и ласкал горелку, как будто горелка была телом его любовницы.
 
 “1 миллион. 1 миллион гонконгских долларов. Мистер Фэн, вы готовы продать его мне?”
 
 Эта штука стоила 1 миллион? И это в гонконгских долларах? Гонконгские доллары ценились выше юаней!
 
 Эта цена была намного выше ожиданий Фэн Юя. Изначально он думал, что пока он сможет вернуть несколько сотен тысяч, которые он заплатил, чтобы выкупить ее у Вана, этого будет достаточно. Но теперь, похоже, он тоже может получить значительную прибыль.
 
 Калека Ван, должно быть, не знает, что эта курильница была ценным антиквариатом. Если бы он знал об этом, он бы давно послал своих людей, чтобы вернуть горелку. Фэн Юй не ожидал, что этот маленький жест даст ему значительную прибыль. 
 
 "Мистер Фу, как вы думаете, я бы продал его?” - Фэн Юй улыбнулся и посмотрел на Фу Гуанчжэна.
 
 Фэн Юй не продаст эту горелку, если Фу Гуанчжэн не предложит 2 миллиона. В это время в следующем году Фэн Юй все еще может использовать эту горелку в качестве залога, чтобы получить кредит в банке. Он мог бы получить по крайней мере 5 миллионов кредитов, а через 1 год он может превратить 5 миллионов в более чем 20 миллионов. Если он получит миллион сейчас, он не сможет превратить его в 5 миллионов за 5 лет.
 
 Фу Гуанчжэн имел разочарованный взгляд на лице. Похоже, Фэн Юй хочет сохранить ее для своей коллекции. Если он предложит более высокую цену, он может не получить никакой прибыли.
 
 "Мистер Фэн тоже любит коллекционировать антиквариат? Какие сокровища находятся в вашей коллекции? Позвольте мне взглянуть на нее." - сказал Фу Гуанчжэн, снимая перчатки и вытирая руки платком.
 
 Фэн Юй махнул руками: "Я только начал и у меня не так много коллекций. Похоже, Вы эксперт по антиквариату. Вы, должно быть, собрали много хороших вещей.”
 
 То, что только начали собирать, он даже не начал. Но он интересовался антикварной торговлей. По крайней мере, он чувствовал, что антиквариат лучше произведений искусства.
 
 В прошлой жизни произведения искусства намеренно продавались по высоким ценам с целью получения прибыли, а некоторые использовались для отмывания денег. Вы можете принести бесполезную картину в аукционный дом на аукцион. Затем вы отдаете свои деньги другой стороне, и эта сторона будет использовать ваши деньги, чтобы купить вашу бесполезную картину по высокой цене. Таким образом, ваши деньги будут поступать из законного источника. Есть также несколько идиотов, которые слепо следуют тенденциям и покупают произведения искусства по высоким ценам. В конце концов, они не смогли продать эти произведения искусства и они должны проглотить горькую пилюлю.
 
 Когда Фэн Юй сказал, что он хочет посмотреть на коллекцию Фу Гуанчжэна, Фу Гуанчжэн выразил гордый взгляд на лице. Хотя он и не считался коллекционером и делал это только ради прибыли, но он все равно сделал немалую сумму в этом году.
 
 В эту поездку в город Бин, он посетил несколько старых домов поблизости и купил несколько предметов антиквариата.
 
 В своем гостиничном номере Фу Гуанчжэн показал Фэн Юю свою коллекцию из этой поездки. Нюхательные бутылки, фарфор, печати, нефритовые подвески, шпильки, старинные книги.
 
 Фэн Юй посмотрел на эти предметы некоторое время и почувствовал, что, хотя эти вещи были хороши, он определенно не будет платить за них высокие цены.
 
 Глядя на незаинтересованный взгляд Фэн Юя, Фу Гуанчжэн сказал кисло: "Эти предметы нельзя сравнить с вашей курильницей Сюаньдэ. Эта курильница является подлинной курильницей Сюаньдэ. Стоимость, безусловно, оценят в несколько раз за 2 года. Но я все еще могу получить, по крайней мере, удвоенную прибыль от этих предметов, когда вернусь в Гонконг.” 
 
 "В Гонконге так много людей, собирающих антиквариат?”
 
 "В Гонконге не так много. Но их много в Юго-Восточной Азии.”
 
 Фэн Юй наконец понял. Гонконг в эту эпоху был еще британской колонией и финансовым центром Азии. Только в Юго-Восточной Азии было более 100 китайских миллиардеров. Именно эти люди могут поднять цены в несколько раз.
 
 "Мистер Фэн, вы хотите присоединиться ко мне в этом бизнесе?” Это была настоящая цель Фу Гуанчжэна. Ему не хватало капитала, и он не может увеличить свои операции. Фэн Юй имел средства, а также имел связи с советским союзом. Если он сможет получить какие-то картины маслом или что-то из Европы, это, безусловно, будет выгодно.
 
 “Извините. Я не заинтересован в этой торговле. Я купил эту курильницу, чтобы помочь другу с его финансовыми проблемами. Мистер Фу, вы из Гонконгской семьи Фу?" - внезапно спросил Фэн Юй.
 
 "Вы знаете о семье Фу? Мистер Фэн ездил в Гонконг раньше?" - Фу Гуанчжэн с любопытством посмотрел на Фэн Юя. Кто-то из самой Северной провинции Китая действительно знал о семье Фу из Гонконга? Откуда он об этом узнал?
 
 "Я получил известие от друга. Семья Фу - большая семья в Гонконге. Каждый член семьи является элитой высшего общества Гонконга. Какого поколения твой отец?”
 
 Фу Гуанчжэн был шокирован. Фэн Юй даже знал о старшинстве семьи. Это означало, что Фэн Юй уже узнал его прошлое. 
 
 Мой отец – Фу Жунцзинь.
 
 Фэн Юй немного подумал. Он не имел представлении о Фу Жунцзине. Самый известный из поколения “Жун” семьи Фу был сопоставим с суперменом Ли. Но этот человек определенно не Фу Жунцзинь.
 
 Фэн Юй показал удивленное выражение, и это сделало Фу Гуанчжэна гордым. Хотя он не был любимчиком своего отца, его отец никогда не мешал ему использовать свое имя при ведении бизнеса.
 
 Он хотел использовать этот бизнес подержанных автомобилей, чтобы показать себя отцу.
 
 Примечания переводчика: Традиционные Китайские семьи имеют практику использования одного и того же символа для имен одного поколения. Например, Премьер-министр Сингапура Ли Сянь Лунг и его брат Ли Сянь Ян. Известные гонконгские актеры Майкл Хуэй, Рикки Хуэй и Сэм Хуэй имели одинаковый символ в своих именах. 
 
 Супермен Ли - прозвище одного из самых влиятельных предпринимателей Азии Ли Ка-Шинга. Он является 23-м самым богатым человеком в мире по состоянию на январь 2018 года (взято из Википедии).
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/335085
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      Глава 77- Популярные сельскохозяйственные машины (Часть 1)
 
 Счет Тай Хуа Трейдинг имел почти 10 миллионов юаней, не включая выплату Кириленко 1 миллиона рублей. Следующая партия автомобилей прибудет в ноябре. Фэн Юй решил сначала привезти кучу сельскохозяйственной техники из Советского Союза.
 
 Начался осенний сбор урожая, и в это время были повреждены сельскохозяйственные машины. Если бы он импортировал партию этих машин или даже запасные части сейчас, он бы не беспокоился о продажах.
 
 Продажи сельскохозяйственной техники и запасных частей были самыми высокими как до, так и после весеннего земледелия и осеннего сбора урожая.
 
 Фэн Юй организовал список типов и количества популярных сельскохозяйственных машин и инструментов и послал телеграмму Кириленко. Он хотел, чтобы Кириленко дал ему ответ.
 
 На следующий день Ли Шицян получил телеграмму из почтового отделения. Кириленко прислал прайс-лист на различные виды сельхозтехники и комплектующих.
 
 Фэн Юй сделал некоторые вычисления. После вычета транспортных сборов, налогов и стоимости Кириленко прибыль не была высокой. Не было даже прибыли для некоторых продуктов.
 
 Те, кто был в этой торговле, все равно принесут эти продукты, даже если они понесут убытки. Так было, потому что они хотели иметь широкий ассортимент продукции. Но Фэн Юй был совсем другим. Он не намерен долго заниматься этим делом. Он лишь хотел заработать немного денег в этом году.
 
 "Брат Ли, отправь это брату Ки и попроси его отправить эту продукцию как можно скорее. Также попросите Чжигана и остальных позвонить в отдел продаж и узнать рыночные цены на тракторы и комбайны. Мы будем продавать их в начале следующего года.”
 
 “Ладно. Оставь это на мое усмотрение. Уже поздно. Разве ты не должен быть в постели?”
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли Шицяна и свою сестру. Дата их свадьбы была подтверждена на следующий Лунный Новый Год. В настоящее время, они уже жили вместе.
 
 Когда они купили эту квартиру, Фэн Юй хотел купить еще несколько квартир, но его родители не одобрили. Теперь, не хватало комнат, и его сестре пришлось жить с Ли Шицяном.
 
 Как молодая пара, живущая вместе, может не делать ничего плохого? Ранее Фэн Юй не был уверен, но сегодня Ли Шицян попросил Фэн Юя пойти и поспать. Нужны еще какие-то объяснения?
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли Шицяна и серьезно сказал: "Брат Ли, если моя сестра забеременеет до того, как вы поженитесь, мой отец, возможно, не побьет мою сестру, но обязательно принесет дробовик для разговора с тобой.”
 
 Кашель...... Что ты хочешь этим сказать? Поспеши и ложись спать!
 
 ……
 
 Кириленко быстро отправил груз. В Советском Союзе имелись запасы этих сельскохозяйственных машин и запчастей. Кириленко смог быстро достать предметы из списка и отправить Фэн Юю.
 
 Кириленко действительно наслаждался жизнью в этот период. Хорошее вино и женщины, и, его богатство увеличивалось с каждым днем. Его репутация, среди второго поколения и делового круга, тоже выросла. Это было из-за популярных китайских продуктов в его руках.
 
 Однако этот бизнес был партнерским, и он был лишь одним из акционеров. Если бы только он сам владел этим бизнесом. Но у его партнеров были сильные корни, и он не может просто бросить их и рискнуть в одиночку.
 
 ……
 
 “Я здесь первый. Я должен загрузиться первым.”
 
 "Чушь собачья! Я ждал здесь со вчерашнего вечера. Я должен быть первым.”
 
 "Проваливай отсюда! Я первый, кто подписал контракт, поэтому я должен быть первым.”
 
 ……
 
 Несколько торговцев сельскохозяйственной техникой толпились вокруг грузовой станции. Они хотели быть первыми, кто погрузит товар на свой транспорт. Чем раньше они загружаются, тем раньше они могут занять рынок. Они не разделяли рынок, а планировали продавать эту продукцию на чужой территории. Были даже некоторые из того же города. Тот, кто был быстрее, заработает больше денег.
 
 "Хватит кричать. Что мы сказали вам, когда вы подписали контракт? Те, кто заплатит первым, загрузятся первыми. Те, кто заплатит позже, загрузятся позже. Мистер Сюй, почему вы торопитесь? Ваш грузовик еще не приехал!”
 
 Глядя на этих людей, доказывая, Ли Шицян не имел никакого выбора, кроме как активизировать и поддерживать порядок. К счастью, торговля Тай Хуа была печально известна и отличалась от других компаний. От босса до персонала, все были высокомерными.
 
 Эти люди могут позволить себе быть высокомерными из-за популярных продуктов, которые они продавали, и все спешили купить у них. Хорошее качество сельхозтехники из Советского Союза! Даже детали были более долговечны и лучше, чем отечественного производства.
 
 После того, как Ли Шицян закричал на них, эти люди загрузили свои грузовики в соответствии с их временем платежей. Самым расстроенным из них был господин Сюй. Он был вторым, кто делал платежи, но он не мог найти никаких грузовиков.
 
 Когда не было необходимости в грузовиках, вы могли увидеть эти грузовики повсюду. Но когда была потребность в грузовиках, этих грузовиков нигде не было видно.
 
 Когда третий человек начал погрузку, его грузовик еще не прибыл. Выбора нет. Грузовик, который он нанял, только что вернулся из других мест и не закончил разгрузку на других объектах.
 
 После школы Фэн Юй пошел на грузовую станцию и увидел, что погрузка почти завершена.
 
 "Брат Ли, что случилось?”
 
 Ли Шицян взволнованно сказал: "Сяо Юй, мы продали все. Эти товары были так популярны. Деньги были зачислены на счет компании. Больше чем 4 миллиона юаней!”
 
 Ли Шицян прикрыл рот и прошептал последнее предложение Фэн Юю.
 
 Цены на эту партию товаров устанавливал Фэн Юй. Но Ли Шицян был тем, кто подписывал контракты и собрал платежи. Фэн Юй знал только, что Ли Шицян был очень занят вчера и вернулся домой довольно поздно. У него не было времени спросить его вчера. Он был удивлен, что все было продано, когда он пришел на грузовую станцию.
 
 Эти парни действительно были чем-то. Они не отлынивали, даже когда они не делали коммерческие звонки. Должны дать им больше вознаграждений в этом месяце, и пусть они знают, что их тяжелая работа была не зря. Таким образом, они будут работать еще больше для компании. 
 
 Позже Фэн Юй узнал, что его сотрудники получили список дилеров оборудования с моторного завода. Они даже покупали списки дилеров на других фабриках в городе Бин и за его пределами. Они посетили этих дилеров по списку и таким образом сэкономили им много времени.
 
 Было еще много дилеров, которых они не посещали. Если бы они посетили всех в списках, товаров не хватило бы на всех!
 
 В эту эпоху у покупателей сложилось впечатление, что импортные товары были лучше, и если бы продукция ввозилась из Советского Союза, то она была бы еще лучше. Советский Союз был большой индустриальной страной, а Китай производил тракторы, сельскохозяйственные машины, имитирующие машины из Советского Союза. Эта продукция Советского Союза была лучше Отечественной, а цены все еще были низкими. Как эти дилеры могут пропустить такие хорошие сделки? 
 
 Фэн Юй не ожидал, что эти товары будут настолько популярны. Кажется, что он был слишком консервативен, когда он заказал только на 3 миллиона юаней продукции. Он сразу же позвонил Кириленко и попросил быстро отгрузить очередную партию продукции. Было 30% прибыли!
 
 Кириленко ответил на звонок Фэн Юя и улыбнулся: "Я знал, что этих товаров недостаточно. Вы не заметили цены, которые я вам процитировал? Вы даже не можете получить эти цены в Советском Союзе! Я уже подготовил для вас товар на миллион рублей. Будьте уверены. Эта партия определенно прибудет в город Бин в течение одной недели.”
 
 Эти товары были складированы на некоторых фабриках и не могли быть проданы. Руководители этих заводов все еще беспокоились и задавались вопросом, что делать с этими товарами. Кириленко тоже был хитрым. Он подошел к руководителям этих заводов и сказал им, что Советская Армия хочет поддержать своих союзников, Китай. Он даже получил военный документ с красной печатью. В конце концов, он предложил взамен некоторые китайские продукты и получил эти товары по скудной цене. В общей сложности он потратил на все менее 300 000 рублей.
 
 Эти деньги принадлежали Кириленко. Он оставил своих партнеров в стороне от этой сделки. Он был тем, кто построил этот канал продаж. Он был тем, кто работал больше всего и должен получать больше денег!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/336197
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      Глава 78 - Популярные сельскохозяйственные машины (Часть 2)
 
 “Директор, о нет, О нет……”
 
 “Что ты там кричишь? Ты не можешь успокоиться?" - Директор машиностроительного завода города Бин Ли Миндэ положил свою газету и сердито посмотрел на своего начальника отдела продаж Ван Айго.
 
 "Директор, плохие новости!”
 
 Какие плохие новости? Японцы снова нападают на нас? - Ли Миндэ ответил в шутку. Но Ван Айго не смеялся над своей шуткой. Ли Миндэ взял чашку и медленно смаковал чай. Этот чайный лист ему подарил заместитель начальника производственного отдела.
 
 В прошлом месяце из-за осеннего урожая продажи машиностроительного завода были самыми высокими в истории. Из-за этого Ли Миндэ прокомментировал заместитель мэра. Если ему повезет, он может быть переведен в Промышленный Отдел, чтобы стать руководителем.
 
 “Нет. Директор Ли, разве вы не поручили нам изготовить больше сельскохозяйственных инструментов и машин для Национального дня?”
 
 “Да. Что случилось? В ходе вчерашней встречи было отмечено, что наше производство еще больше увеличилось. Вы боитесь, что у нас недостаточно товара?”
 
 “Дело не в том, что не хватает товара. Речь идет о неспособности продать товар!"- ответил Ван Айго.
 
 "Что? Не можете продать товар? Как такое может быть? Каждый год этот период является пиковым. Как наши товары могут быть не проданы?" - Ли Миндэ был удивлен. Он попросил рабочих работать сверхурочно, чтобы увеличить производство. Если бы эти машины были не проданы, он мог бы быть не в состоянии платить зарплату производственникам, так как все денежные средства завода были использованы для производства этих машин. Он пообещал заместителю мэра, что продажи превысят 10 миллионов юаней в качестве подарка в Национальный день.
 
 “Я связался с этими дилерами, и большинство из них больше не нуждаются в сельскохозяйственной технике. Только некоторые из них выражают интерес к заказу у нас, но они хотели, чтобы мы снизили наши цены.”
 
 “У них нет дефицита товаров? Невозможно! В этом году число фермерских хозяйств возросло, и правительство каждого города выполняет поручение правительства провинции о содействии использованию техники в сельском хозяйстве. Как они могут не иметь недостатка в этих машинах?”
 
 "Я поспрашивал, слышал, что на рынке есть партия сельхозтехники советского производства. Эти дилеры импортировали эти машины, и те, кто не мог достать эти машины, все еще ждали. Все эти дилеры отказались заказывать у нас!”
 
 “Машины советского производства? Цены должны быть намного выше, чем у нас. Может быть, дорогие машины продаются лучше?"- Ли Миндэ был смущен. Все должно работать именно так.
 
 "Директор, эти советские машины были не дороже наших машин. Они были намного дешевле нас. Их розничные цены были почти на одном уровне с нашими себестоимостями!”
 
 "Розничные цены почти наравне с нашими себестоимостями? Невозможно!”
 
 “Это реально. Если нет, то почему эти дилеры хотят, чтобы мы снизили наши цены? Также советские сельхозмашины были импортными и более долговечными. Теперь никто не покупает наши машины!”
 
 "Вы узнали, откуда эти дилеры взяли эти машины?”
 
 “Да. Это частная компания под названием Тай Хуа Трейдинг. Именно эта компания представила ветровые и дождевые вентиляторы прошлым летом.”
 
 “Ладно. Я знаю. Сначала возвращайся к работе. Вы должны подумать о том, как продать эту партию сельскохозяйственных машин до Национального дня!" - Ли Миндэ подождал, пока Ван Айго покинет комнату и позвонил заместителю директора, который отвечал за производство. Он попросил замдиректора проинформировать производственную линию о временном прекращении работы, сославшись на то, что рабочим нужно несколько дней отдыха после напряженной работы в течение одного месяца.
 
 После того, как Ли Миндэ закончил давать свои указания, он попросил секретаря известить водителя. Ему нужно пойти в Промышленный отдел и пожаловаться лидерам на торговлю Тай Хуа за то, что они нарушили рынок.
 
 ……
 
 Эти дилеры бросились в Тай Хуа Трейдинг после того, как они получили новости о том, что они импортируют новую партию сельскохозяйственных машин из Советского Союза. На этот раз, они были умны. Они подготовили наличные деньги, так как они хотели быть первым, чтобы загрузить свои грузовики.
 
 Они установили розничные цены на последние партии станков и инструментов из Советского Союза на 10% выше себестоимости. Качество было лучше, долговечнее и это были импортные товары. Цены также были ниже, чем на машиностроительном заводе города Бин. Эти товары были распроданы в течение недели!
 
 Фермеры обычно оставались рядом друг с другом и имели конкурентное мышление. Если бы один из них купил дешевую сельскохозяйственную машину или инструмент, новость быстро распространилась бы, а остальные последуют его примеру, поскольку они не хотят проигрывать другим.
 
 Например, отец Фэн Юя занял деньги на покупку 55 тракторов после того, как увидел, что кто-то ими пользуется!
 
 Многие люди пришли, услышав новости о дешевых и долговечных импортных сельскохозяйственных машинах. Но они были разочарованы, когда услышали, что машины распроданы. Дилеры тоже волновались. Кто не хочет больше этих популярных изделий? Чем больше они продают, тем больше они будут получать прибыль. Таким образом, они звонили в Тай Хуа каждый день, спрашивая, есть ли еще товары, и когда прибудет следующая партия.
 
 Когда эти дилеры прибыли, они вскоре обнаружили, что было больше людей по сравнению с прошлым разом. Они знали друг друга, и когда они увидели незнакомое лицо, они знали, что торговля Тай Хуа охватила больше регионов.
 
 Хватит ли на них товаров?
 
 Этой партии машин и инструментов было недостаточно для этих людей. Все хотели приобрести больше и не боялись держать лишнее. Они знали, что эти товары будут продаваться в течение следующей весны. Самое главное, что эти машины были чрезвычайно популярны. Эти произведенные Советским Союзом машины продавались лучше, чем те, что продавались на государственных заводах в провинции Лунцзян или в других провинциях!
 
 Фэн Юй не думал об этом. Он чувствовал, что осенний урожай подходит к концу и это будет до следующей весны, прежде чем кто-то захочет купить сельхозтехнику. Он не знал, что эти торговцы готовы были запастись этими машинами, и боялся, что не будет дешевых сельхозмашин советского производства.
 
 Эти люди также заказали сеялки, роторные культиваторы, разбрызгиватели и многие другие машины, которые не использовались во время осеннего сбора урожая. Фэн Юй импортировал молотилку, комбайн и запасные части для этих больших машин. Его мышление было слишком ограниченным. Пока цена была низкой, независимо от того, какой тип машины, эти дилеры тоже захотят!
 
 Что ждать? Звоните и заказывайте еще!
 
 Кириленко тоже был очень удивлен. Он знал, что цены, которые он дал Фэн Юю, были низкими, и эти машины должны быть популярны. Но он не ожидал, что эти машины были настолько популярны.
 
 Он недооценил спрос на сельскохозяйственную технику в Китае.
 
 Кириленко в очередной раз подделал документы и закупил на этих заводах большое количество техники. На этот раз количество и сорта были более значительными и стоили почти 4 млн рублей.
 
 Если бы не трудности с транспортировкой, Фэн Юй все еще хотел привезти партию тракторов. Многие дилеры хотели заказать тракторы.
 
 Эти несколько дней, У Чжиган и остальные были очень заняты. Они разъезжали по всей губернии, навещали торговцев и продвигали свои советские сельскохозяйственные машины.
 
 После того, как они связались со всеми дилерами в провинции, они начали связываться с провинцией Линь. Во всяком случае, провинция Линь была расположена недалеко, и не было большой разницы для транспортировки.
 
 Фэн Юй сказал им, что они будут удивлены их бонусом в этом месяце!
 
 Если вы хотите, чтобы лошадь бежала, лошадь сначала должна быть хорошо накормлена!
 
 Под мотивацию предстоящего бонуса эти парни работали усерднее! Репутация Тай Хуа Трейдинг росла с дилерами на рынке сельскохозяйственной техники, и все больше заказов поступало.
 
 Но за всем этим их ждала угроза.
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      Глава 79- Компания была приостановлена
 
 "Фэн Юй, ты можешь выйти на некоторое время? Твоя семья ищет тебя.”
 
 Фэн Юй был в середине класса, когда кто-то постучал в дверь. Учитель открыл дверь, сказал несколько слов стоящему снаружи и позвал Фэн Юя.
 
 “Брат Ли, что случилось?" - у Фэн Юя было непростое чувство. Если бы не было ничего экстраординарного, Ли Шицян не стал бы искать его в школе. Больше всего он беспокоился о том, что с его семьей случилось что-то ужасное!
 
 "Сяо Юй, наша компания была приостановлена!”
 
 "Что? Компания была приостановлена! Кто отдал приказ о приостановлении и по какой причине?" - Фэн Юй был потрясен. Компания может закрыться, но если компания была приостановлена, счет компании будет заморожен. Если бы у него не было денег, он бы упустил прекрасную возможность в следующем году. Такая возможность будет выгоднее, чем управление компанией!
 
 "В городе работает группа полиции по борьбе с контрабандой. Они утверждали, что мы занимаемся контрабандой!”
 
 "Помоги мне подать заявку на выходной день из школы, и мы пойдем в группу по борьбе с контрабандой!”
 
 ……
 
 "Вы двое из торгового центра Тай Хуа? Где зарегистрированный владелец и зачем вы привели сюда студента?”
 
 Из-за спешки Фэн Юй все еще был в форме третьей средней школы.
 
 "Владелец - мой отец, и он уполномочил меня решать все вопросы, касающиеся компании.”
 
 Офицер с любопытством посмотрел на Фэн Юя. Там должно быть что-то не так с владельцем компании. Зачем он прислал студента? Он думал, что сможет избежать наказания, отправив туда студента? Сейчас собирались только факты, а потом владельцу все равно пришлось бы сесть в тюрьму. Хозяин думал, что этот парень сядет в тюрьму вместо него?
 
 “Вы можете справиться с этим? Что вам известно? Эх, я с тобой разговариваю. Попроси хозяина приехать сейчас же. Если нет, то это будет серьезнее!” - офицер указал на Ли Шицянп и крикнул надменно.
 
 "Вы сказали, что мы занимаемся контрабандой. Где доказательства? У нас есть юридические документы на всю нашу продукцию. Как мы можем заниматься контрабандой?" - громко спросил Фэн Юй.
 
 “О чем ты там кричишь? Как ты думаешь, где ты? Это офис по борьбе с контрабандой! Я арестую тебя, если ты еще раз повысишь голос, и даже заставлю школу выгнать тебя!”
 
 Крики Фэн Юя привлекли капитана.
 
 “Что происходит? Сяо Су, кто эти два человека?”
 
 Капитан Чжэн, эти двое из торгового центра Тай Хуа. Они хотят создать проблемы! - офицер обвинил Фэн Юя и Ли Шицяна перед ними.
 
 "Мы не создаем неприятностей, а здесь, чтобы понять, что происходит? Нашу компанию обвинили в контрабанде товаров, и мы не можем прийти и узнать, что на самом деле произошло?" - Фэн Юй повернулся и заговорил с капитаном Чжэном. 
 
 "Где вы взяли те сельхозмашины советского производства, которые импортировала Ваша компания?”
 
 “Мы их купили.”
 
 Вы их купили? Если их купили законным путем, почему они такие дешевые? Где находится контракт? Где документы на импорт? - Капитан Чжэн усмехнулся.
 
 Эти импортированные машины были хорошего качества и по цене ниже, чем машины отечественного производства. Они не могут быть импортированы легально! Кроме того, секретарь заместителя Мэра Сюй поручил ему “позаботиться” об этой компании Тай Хуа. Конечно, он должен был действовать быстро и правильно все уладить.
 
 “У нас есть договор и импортные документы. Вы можете отправить кого-нибудь, чтобы сопровождать нас обратно в компанию, чтобы посмотреть их." На главной двери предприятия была печать, и снимать печать самим было противозаконно.
 
 "Ты смеешь мне приказывать? Отсутствие контракта и документов означает, что вы занимаетесь контрабандой!”
 
 Независимо от того, что сказал Фэн Юй, этот капитан Чжэн не слушал. В конце концов, он заставил своих людей вышвырнуть их из офиса.
 
 Что нам теперь делать, Сяо Юй? Должен ли я думать о том, как спросить капитана Чжэна и дать ему дары? - Ли Шицян сказал тревожно. Контрабанда считалась серьезным преступлением.
 
 Фэн Юй махнул руками и сказал: "Нет. Судя по его отношению, сейчас ему не нужны деньги. Если ему нужны деньги от нас, он может просто привести своих людей к нам в офис для разговора. Ему не нужно приостанавливать и герметизировать нашу компанию. За всем этим должен стоять кто-то. Пойдем в Управление внешней торговли.”
 
 В этот период Фэн Юй не забывал поддерживать связь с будущим мэром города Бин. Он часто заходит в его офис, чтобы “сообщить о своих успехах " или поблагодарить поддержку управления внешней торговли.
 
 На этот раз ему может понадобиться помощь Ли Жуйцяна. Если Фэн Юй сможет вернуть документы, он сможет доказать невиновность своей компании.
 
 Ли Жуйцян сидел на диване и слушал Фэн Юя. Когда Фэн Юй закончил, он спросил: "Вы можете объяснить мне, почему машины, импортируемые вашей компанией, так дешевы?”
 
 "Экономика Советского Союза сейчас не очень хорошо развивается, в аграрном секторе не хватает развития. Это сказалось на продажах этих сельскохозяйственных машин. Наши советские партнеры продавали нам эти машины по низкой цене, а мы, в свою очередь, продавали их дилерам по низкой цене. Мы используем стратегию лидерства по затратам.”
 
 “Что ты хочешь сказать? Экономика Советского Союза не очень хороша? Откуда вы это услышали? Даже если им не хватало развития сельского хозяйства, почему они не могут экспортировать эти машины в другие страны? Почему они должны продавать эти машины вам по таким низким ценам?" - Ли Жуйцян не верит в то, что только что сказал Фэн Юй.
 
 “Экономика Советского Союза в настоящее время идет под откос. Это потому, что они использовали весь свой бюджет на своих военных. Отец моего напарника - высокопоставленный офицер Советской Армии. Мы долгое время работали вместе, а продукция, которую наша компания экспортировала, принадлежала его компании. Он хотел продать эти сельскохозяйственные машины, конечно, сначала он искал меня. Цены низкие, потому что он получил их дешево.”
 
 Чжан Жуйцян не обратил внимания на последние несколько предложений. Он думал о том, что сказал Фэн Юй об упадке экономики Советского Союза. То, что сказал Фэн Юй, имело для него смысл. Его интересовало только, почему сельскохозяйственные машины такие дешевые. Даже если Фэн Юй не попросит его о помощи, он все равно поможет ему. Его офис только что вручил награду торговой компании Тай Хуа, а теперь эта компания была отстранена за контрабанду? Это было похоже на пощечину офису внешней торговли!
 
 Чжан Жуйцян также любил Фэн Юя. Хотя Фэн Юй был еще молод и учился в средней школе, он был компетентен и знает, как строить хорошие отношения. Взять только Осенний фестиваль два дня назад. Тай Хуа Трейдинг подарил управлению много праздничных подарков, и его люди могут наслаждаться приятным отдыхом.
 
 Иногда он чувствовал, что Фэн Юй был слишком взрослым для своего возраста. Он чувствовал себя подростком с душой старика. 
 
 Чжан Жуйцян поднял трубку перед Фэн Юем и позвонил своему другу в городское правительство, чтобы спросить его, что случилось с торговлей Тай Хуа.
 
 Через некоторое время другая сторона перезвонила и сказала ему, что он узнал от группы по борьбе с контрабандой, что это инструкции от заместителя Мэра Сюй. Он не может сильно помочь.
 
 Он знал, что с заместителем мэра Сюй они не были близки и не считались друзьями. Он позвонил заместителю мэра и узнал, что он приказал своим людям расследовать торговлю Тай Хуа, потому что они продавали эти машины дешево. Машины могут быть получены незаконным путем.
 
 Заместитель мэра Сюй курировал Промышленное развитие, и Чжан Жуйцян знал, что речь идет о местном протекционизме. Местные фабрики должны пожаловаться заместителю мэра.
 
 Хотя заместитель мэра не отменил отстранение, он все же согласился позволить сотрудникам Тай Хуа Трейдинга забрать документы из своего офиса из-за Чжан Жуйцяна. С бумагами Фэн Юй сможет доказать, что он не занимался контрабандой в машинах.
 
 Но позже заместитель мэра Сюй также упомянул, что даже если будет доказано, что торговля Тай Хуа импортирует эти машины на законных основаниях, им не разрешится продавать эти машины так дешево!
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      Глава 80- От сельскохозяйственной техники до производственных мощностей
 
 К счастью для Фэн Юя, у него были все документы на импортированные сельскохозяйственные машины. Он предоставил эти документы группе по борьбе с контрабандой, и это решение было отменено. Банковский счет торговой компании Тай Хуа также был разморожен.
 
 Но Фэн Юй был несчастен. Он был предупрежден чиновниками из городского правительства. Если он будет импортировать дешевую технику из Советского Союза и не будет следовать их инструкциям, чтобы увеличить отпускную цену, другие отделы снова войдут и приостановят его компанию.
 
 Но этот импортный бизнес имел почти 30% прибыли, и у него также была налаженная сбытовая сеть. Фэн Юй не хотел отказываться от них.
 
 Фэн Юй вздохнул. Это все потому, что ему не хватает авторитета. Если бы у него было несколько миллиардов юаней сейчас, заместитель мэра города и даже заместитель мэра провинции не осмелились бы создать ему проблемы.
 
 Ранее Сун Сяофэн осмеливался создавать проблемы для Фэн Юя, потому что Тай Хуа Трейдинг все еще была маленькой компанией. Если бы Тай Хуа была крупнейшей компанией в городе Бин, а активы Фэн Юя были в несколько раз больше, чем у Сун Лаосы, Сун Сяофэн не посмел бы коснуться Фэн Юя.
 
 Когда активы достигают определенного уровня, они могут быть преобразованы в авторитет и власть.
 
 Чжан Жуйцян ясно дал понять это Фэн Юю. Если он будет продолжать импортировать эти сельскохозяйственные машины, он должен поговорить с машинным заводом города Бин.
 
 На следующий день, Фэн Юй использовал еще один выходной день из школы и пошел на машиностроительный завод города Бин с Ли Шицяном искать Ли Миндэ.
 
 "Вы двое из торгового центра Тай Хуа? Не думайте, что заместитель начальника Управления внешней торговли Чжан Жуйцян помог вам, и вы будете спасены. Все вопросы, связанные с городом Бин, по-прежнему будут переданы городскому правительству!" - Ли Миндэ медленно пил свой чай. Он послал своих людей к торговцам в провинции и предупредил их. Больше не будет машин из Советского Союза, и если они осмелятся заказать машины у Тай Хуа Трейдинг, он заставит торговлю Тай Хуа закрыться!
 
 Эти дилеры также получили новости о том, что торговля Тай Хуа была приостановлена. Хотя приостановка была отменена в течение короткого времени, Тай Хуа Трейдинг сказал им, что продажи советских сельскохозяйственных машин будут прекращены.
 
 "Директор Ли, вы думаете, мы здесь, чтобы извиниться?" - Фэн Юй скрестил ноги и сказал.
 
 Когда встречаешь хулигана, никогда не сдавайся. Если вы сдадитесь, хулиган подумает, что вы его боитесь, и он будет более высокомерным!
 
 Лицо Ли Миндэ изменилось. Что все это значит? Не пришли извиняться? Значит, он здесь, чтобы позлорадствовать? Хм! Машиностроительный завод имел поддержку городской власти. Ничтожное Внешнеторговое ведомство не может сравниться.
 
 “Если это так, то вы здесь, чтобы создать проблемы? Я хочу увидеть, что может сделать небольшая компания, такая как Тай Хуа Трейдинг!”
 
 Ли Шицян тревожно посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй не сказал ему, что они здесь, чтобы найти неприятности. Они только встретились и начали спорить. Означает ли это, что они больше не будут импортировать сельскохозяйственную технику из Советского Союза?
 
 Даже если они не будут заниматься этим делом в будущем, было бы неразумно оскорблять Ли Миндэ. Ли Миндэ все еще считался правительственным чиновником и имел хорошие отношения с городским Правительством. У него было много способов закрыть их компанию.
 
 Внезапно Фэн Юй рассмеялся и сказал: “Директор Ли неправильно меня понял. Я здесь не для того, чтобы извиняться или создавать проблемы. Я здесь, чтобы спросить Директора Ли, хочет ли ваш завод современное машиностроение Советского Союза?”
 
 Ли Шицян был шокирован. Как разговор превратился в это? Ли Миндэ сел прямо. Советский Союз не продает свои передовые машиностроительные мощности Китаю. Этот Фэн Юй смог заполучить эти сооружения?
 
 “Что вы имеете в виду?”
 
 “Если я смогу импортировать современную технику из Советского Союза, в том числе технологию производства сельхозтехники и оборудования, сколько готов предложить ваш завод?”
 
 Рецессия началась в Советском Союзе. Ранее Советский Союз полагался на экспорт золота, нефти и военной продукции для поддержания своего экономического роста. Но теперь, было много контрабанды этих товаров. Правительство, высокопоставленные военные офицеры и их семьи участвовали в этой контрабандной деятельности. Они сделали это, чтобы передать свое богатство последующим поколениям.
 
 Кириленко и его деловые партнеры были типичным вторым поколением высокопоставленных офицеров. Их грузовые поезда принадлежали военным Советского Союза, и они использовали их в своих целях. Кроме того, им не нужно платить никаких налогов, поскольку они занимались бизнесом от имени военных.
 
 Начиная с 1985 года сельскохозяйственная промышленность, особенно производство продовольствия, находилась в упадке. Это привело к падению продаж сельскохозяйственной техники в Советском Союзе из года в год.
 
 Раньше они экспортировали в Европу, но теперь этот рынок отняли Германия и Франция. Германия заняла более половины рынка Европы.
 
 Если Советский Союз хочет экспортировать сельскохозяйственную технику в Европу, им придется снизить цены. Но снижение цен означало потерю и признание того, что они проигрывали немцам и французам. Что могут сделать советы? Они могут только стиснуть зубы и держаться!
 
 В следующем году будет больше заводов, останавливающих свое производство. В 1990 году экономика СССР стала хуже и рухнула. Именно тогда официально начался распад Советского Союза.
 
 Когда несколько дней назад Фэн Юй заказал у Кириленко сельскохозяйственные машины, он спросил Кириленко об этих производственных мощностях. Если Фэн Юй только импортировал эти машины, он был единственным, кто получил от этого. Но если он привнесет в производство технологии и передовые производственные линии, выиграет весь Китай!
 
 Фэн Юй не был благородным человеком. Но если у него была возможность заработать деньги и в то же время сделать что-то для экономики своей страны, почему бы и нет? Кроме того, Фэн Юй также получил возможность приблизиться к городскому правительству и проложил путь для развития своей компании.
 
 Ли Шицян только помнил, как Фэн Юй долго беседовал с Ли Миндэ. Сначала между ними было много напряженности. Но позже напряжение исчезло, и Ли Миндэ восторженно пожал ему руку.
 
 Вернувшись в офис, все сотрудники играли в покер не спеша. Им было скучно. Когда они увидели, что как Фэн Юй входит, они быстро спрятали карты.
 
 “Сейчас все в порядке. Идите и отдохните несколько дней и вернитесь после праздников Национального дня. Брат Ли, дай каждому по 500 юаней в качестве бонуса. Также выдать еще 2000 юаней в качестве комиссии, в соответствии с их продажами дилерам.”
 
 Фэн Юй был в хорошем настроении, и он решил быть щедрым за один раз. Он удвоил бонус и вознаграждение. Он хотел, чтобы эти парни были верны ему. Эти люди были обучены им лично, и он не хочет, чтобы они уходили.
 
 Все ликовали. Они были вызваны обратно в компанию вчера, когда компания была приостановлена утром. Они думали, что компания закроется. Но позже вечером, приостановка была снята, и с Фэн Юем ничего не случилось. Сегодня Фэн Юй объявил о своих бонусах и комиссиях. Тот, у кого самые высокие комиссии и бонусы, составил почти 900 юаней. Это было эквивалентно годовому окладу рабочего на моторном заводе!
 
 Ли Шицян пошел раздавать премии и комиссионные, а Фэн Юй начал переводить на русский несколько вещей, которые были написаны на нескольких листках бумаги. Затем он переписал все на чистый лист бумаги.
 
 Он принес бумажку на почту, чтобы сделать международный звонок и отправить Кириленко по факсу.
 
 "Фэн, ты действительно хочешь производственные мощности и технологии? Эти вещи не были легко доступными. Даже если бы люди продавали, цены не были бы низкими." - Кириленко поспрашивал. Хотя несколько заводов по производству сельскохозяйственной техники находились в полуоткрытом состоянии, эти заводы не намеревались продавать свои производственные линии. 
 
 "Мой хороший друг, брат Ки, конечно, у тебя есть способ. Мы можем поговорить о деньгах. Не волнуйтесь, я не позволю своим друзьям иметь потери!”
 
 "Тогда ... Прекрасно. Я постараюсь связаться с вами в течение недели.”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/336200
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      Глава 81. Сбор урожая
 
 За день до Национального дня было одно школьное мероприятие. Это мероприятие являлось школьной традицией. Все студенты должны работать на ферме, собирая урожай. Подобная деятельность позволяет студентам испытать те тяготы, с которыми сталкивается фермер, и напоминает им о бережливом отношении к еде.
 
 В каждом классе располагалось по две поэмы о трудностях фермерства, написанные на стене.
 
 Под полуденным солнцем земледелец работал на полях. Капли пота впитывались в почву. Кто знает, какие трудности и испытания лежат в каждом собранном зернышке риса?
 
 Сажая семя весной, собираешь 10 тысяч зёрен осенью. Не было не засаженных полей, но были земледельцы, умирающие от голода.
 
 Это были поэмы знаменитого поэта времен династии Тан. Но для Фэн Юя, который любил историю, знал, что Ли Шэнь, написавший эту поэму, преследовал лишь одну цель — привлечь внимание Императора и получить повышение по службе. После долгожданного повышения, поэт наслаждался жизнью и никогда более не упоминал о тяготах земледельцев.
 
 Несмотря на то, что Фэн Юй не любил творчество Ли Шэня, эти две поэмы он считал неплохими.
 
 Студенты добирались на автобусе в течении 2 часов и наконец-то достигли фермы, находящейся на севере города Бин. Ферма располагалась недалеко от владений семьи Фэн Юя, около часа езды.
 
 На фермы росла кукуруза, поэтому работа студентов заключалась в том, чтобы обрезать стебли и отчищать от плёнки. Зерно складывали вместе, чтобы в скором времени трактор увез их в другое место.
 
 Сейчас в провинции Лунзян, большая часть урожая - это пшеница и соевые бобы. Здесь располагалось мало кукурузных полей. Поэтому им нужно было ехать достаточно далеко. Эта ферма была самой близкой из тех, с которыми школа сотрудничала.
 
 Учащиеся прибыли на ферму в составе 500 человек, и, в последствие, были поделены на группы согласно их школьным классам. За каждым классом школа закрепляла определенную территорию фермы.
 
 Класс состоял примерно из 40 учеников, которые наблюдали за маленькой для такой группы территорией. Если бы они были настоящими земледельцами, то на такую территорию хватило бы 5 из них, чтобы за день собрать весь урожай. Ученики были в предвкушении испытать на себе жизнь землевладельца.
 
 Однако были и те, кто ворчал и высказывал недовольство предстоящей работой. Эти ученики были родом из семей земледельцев. И вместо того, чтобы помогать своей семье на их собственной земле, они должны были тратить время на сбор урожая на чужой территории.
 
 Фэн Юй, Вэнь Дунцзюнь и несколько других студентов, чьи семьи были земледельцами, были намного лучше знакомы с работой на ферме в сравнении с учениками, которые жили в городах. Опытные ребята получили задание — обрезать стебли. Остальные следовали за ними, отчищали от плёнки и складывали зерна кукурузы в стопки.
 
 Вэнь Дунцзюнь, подобно сбесившемуся быку, рассекал кукурузные стебли с неимоверной скоростью и вскоре он оказался впереди других.
 
 Смотрите все на меня. В отличие от вас, я самый быстрый. Вы все двигаетесь со скоростью улитки. Вэнь Дунцзюнь гордо произнес эти слова, расположив серп на своем плече.
 
 Фэн Юй потряс головой и мысленно произнес: Какой идиот.
 
 Дунцзюнь, ты не заметил, что ты самый быстрый среди тех, кто лишь обрезал стебли? Ты даже быстрее тех, кто в 3 классе. Тебе не кажется это странным?.
 
 Тогда Дунцзюнь, почесав затылок, спросил: Почему?
 
 Да потому что кукурузное поле одно и оно большое. Если ты обрежешь все кукурузные стебли сейчас, то, что ты будешь делать во второй половине дня? Наблюдать за тем, как остальные отчищают кукурузы от плёнки? Это значит, что чем ты быстрее, тем больше работы у тебя будет! Ты думаешь, учителя похвалят тебя, или другие ученики будут трепетать перед тобой?
 
 Вэнь Дунцзюнь остался безмолвным. Он понял, что остальные были не медленные, а просто наслаждались своей работой. Он огляделся вокруг и увидел, что все студенты болтали друг с другом во время своей работы. В итоге, он оказался единственным глупцом, который так усердно работал.
 
 Хэй, учись у нас. Немного поработал, немного отдохнул. Или ты можешь присесть вон на те стебли и отдохнуть. Если ты справляешься с работой так быстро, то мы на твоем фоне выглядим хуже. Ты правда хочешь этого? Фэн Юй спокойным тоном обучал Вэнь Дунцзюна искусству филонить. Вэнь Дунцзюнь должен быть хорош в нем, но куда ушла вся его находчивость?
 
 Ни сказав ни слова, Вэнь Дунцзюнь сел на кукурузные стебли и расслабился. Но спустя время ему стало скучно. Он ничего не делал, и вокруг не было никого, с кем можно было бы поговорить. 
 
 Стоило ему посмотреть на стопку кукурузы, как ему в голову пришла идея.
 
 Фэн Юй увидел две еще совсем зеленых стебля кукурузы и с помощью своего серпа срезал их. Затем он срезал наружный слой стебля, чтобы выявить нежную и сочную часть. Один удар и ты можешь попробовать сладкий сок, вытекающий из стебля.
 
 На Севере и на Юге рос сахарный тростник. Было еще одно растение, которое выглядело как кукуруза и сорго. И называли его Сладким сорго. Он в толщину был с палец, а на вкус, как сахарный тростник. Если солнце долго не появлялось, и постоянно лил дождь, то более низкая часть кукурузного стебля могла быть очень сладкой.
 
 Фэн Юй использовал свой серп и обрезал стебли кукурузы, с оставшейся части стебля отделил внешний слой. Взяв эту вкусную часть, он направился в сторону Ли На.
 
 Ты должно быть хочешь пить. Вот, попробуй немного сладкого кукурузного стебля.
 
 Фэн Юй подал стебель, который он попробовал сам, другую же часть выхватила Толстушка. Они были одни позади маленькой груды зёрен. Остальная часть учеников предпочитала не общаться с Ли На. Это все была вина Толстушки. Он распространил нехорошие слухи о семье Фэн Юй, а Ли На оказалась втянута в это.
 
 Сначала Ли На засмущалась, как она может соответствовать мудрости сорокалетнего опыта Фэн Юя? Стоило было сказать Фэн Юю пару слов, и они вернулись к общению, как прежде.
 
 Ли На немного прикусила стебель и медленно пережевывала. У нее была красивая улыбка, а ее глаза сузились в полумесяц. Это сладко.
 
 Фу, Фу, Фу. Разве это сладкий кукурузный стебель? Он пахнет, как канализационные трубы, и у него вяжущий вкус! Толстушка выплюнула отбросы и пожаловалась.
 
 Фэн Юй спокойно объяснил: Может быть тебе не повезло. В конце концов, это кукурузные стебли, а не сладкий сорго. Это нормально, если попадутся несладкие.
 
 Ли На разломила свой кукурузный стебель на 2 части и половинку передала Толстушке Она осторожно укусила. Вопреки предыдущему опыту, стебель оказался сладким!
 
 Ты поделишь эту половину на две части, и мы поделимся ей. Ли На передала оставшуюся половинку Фэн Юю, так как увидела, что его губы были сухими.
 
 Я не могу поломать ее. Ты ешь ее. Я обрежу вон те стебли и найду еще больше этой сладости.
 
 Ли На настаивала на том, чтобы Фэн Юй хотя бы укусил. Он уже шагнул вперед и был готов укусить ту часть, где Ли На ела до этого.
 
 Кто? Кто ударил меня? Фэн Юй сердито развернулся, оглядевшись вокруг. И только он снова приготовился укусить стебель, как что - то ударило ему в затылок.
 
 Хахаха, какого это было? Этот кукурузный лук, который я сделал, неплохой. Я могу ударить в твою голову с этого расстояния! В нескольких метрах от них Вэнь Дунцзюнь держал лук, сделанный из кукурузного стебля, с гордостью глядя на Фэн Юя. То, что попало в Фэн Юя, было маленьким куском кукурузного стебля.
 
 Чёрт. Этот идиот продолжает прерывать меня!
 
 Лук из кукурузы? Я бы хотел видеть, что бы твой лук был более точным, чем кукурузный стебель, который я брошу!
 
 Фэн Юй поднял кусок кукурузного стебля, который Толстушка бросила раньше, поломал его на две части и бросил в этого идиота. Он должен преподать этому идиоту урок сегодня же!
 
 Ли На покраснела, увидев, как Фэн Юй разломил кусок кукурузного стебля на две части. Она вспомнила, что Фэн Юй ранее утверждал, что он не мог поломать ее кукурузный стебель и собирался укусить ту часть, где она поела.
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      Глава 82. Трудно быть богатым в деревне.
 
 Из-за Национального дня у нас было 2 выходных дня. В эту эпоху не было ни золотых недель, ни даже 5-ти дневной рабочей недели.
 
 Ученики заканчивали свою работу вечером, а фермер затем собирал кукурузу с помощью трактора. Вся деятельность в итоге заканчивалась только после того, как вся кукуруза будет загружена.
 
 Затем те, кто жили рядом с фермой или в пригороде разъезжались по домам на выходные. Им нужно было вернуться в школу в воскресенье вечером. Фэн Юй заранее сообщил об этом своему отцу. Джип Фэн Синтай был припаркован вне кукурузного поля.
 
 Фэн Юй, Вэнь Дунцзюнь, Ли Кунь и Ли На поехали вместе на свои фермы. Три парня сидели на заднем сиденье а Ли На на переднем. Она старалась спрятать свое покрасневшее лицо, держа голову как можно ниже. Она старалась не смотреть на Фэн Синтай, но он продолжала разговаривать с ней.
 
 Вэн Дунцзюнь отправил Ли На и Ли Кунь в деревенский город, а затем вернулся на свою ферму по более короткому пути.
 
 Возле входной двери Фэн Юй увидел несколько велосипедов припаркованных снаружи. Он почувствовал неладное. В его доме были гости?
 
 Лицо Фэн Синтай изменилось, когда он увидел эти велосипеды, но он не остановился. Вместо этого, он отправил Фэн Юя обратно к дому Вэнь Дунцзюня.
 
 Побудь немного у Дунцзюня, а через пол часа возвращайся домой.
 
 Фэн Юй стало любопытно и он спросил: Отец, что случилось?
 
 Это не твоё дело. Возвращайся через пол часа и все.
 
 Когда Фэн Юй пришел к Вэнь Дунцзюня, тот был удивлен. Фэн Юй не вернулся домой? После целого рабочего дня на поле, разве он не устал?
 
 Фэн Юй, твои родители ушли в поля? Вот держи немного арахиса и сам выбери себе попить.
 
 Наша семья закончила собирать урожай еще на прошлой неделе. Я тоже не в курсе, что произошло, но мне было сказано задержаться у тебя на пол часа до того, как вернуться домой.
 
 Тогда мама Дунцзюня внезапно сказала: Это должно быть опять те люди, которые занимают деньги. Почти каждый день, здесь появляются разные люди, направляющиеся к твоему отцу занять денег. У твоего отца больше дел, чем у отца Дунцзюня, который является главой деревни.
 
 Занять денег? Занять какие деньги? - спросил изумленно Вэнь Дунцзюнь. У семьи Фэн Юя нет никаких родственников в деревне. Кто будет занимать у них денег?
 
 Фэн Юй понял. Это была грустная и неприятная черта проживания в деревне. Она была настолько маленькой, что новости распространяются с неимоверной скоростью. Если что-то происходит внутри одной семьи, то все в деревне будут об этом знать на следующий день.
 
 Все в деревне говорят, что семья Фэн стала богатой. Дочь нашла состоятельного мужа в городе. Фэн Синтай может позволить себе даже джип, когда глава деревни ездит на маленьком мотоцикле фирмы Цзялинцзян.
 
 Было несколько близких к Фэн Синтаю людей, которые хотели занять у него 3 тысячи юаней. Фэн Синтай одолжил им деньги не моргнув и глазом. Это заставило остальных поверить в то, что семья Фэн действительно богата.
 
 Несколько людей также приходили к Фэн Синтаю занять денег. Причины были разные: кому-то нужно было немного больше тысяч юаней, чтобы купить трактор, или был плохой урожай, недостаточно денег, чтобы кормить жену и детей. Были и те, кто хотел занять более 10 тысяч юаней на комбайн, а выплатить несколько лет спустя!
 
 По началу, Фэн Синтай занимал им несколько тысяч, так как у него в наличии было более, чем 50 тысяч юаней. Но позже, все больше и больше людей приходили к нему занять денег. Эти бесстыжие люди даже не хотели отдавать проценты и сказали, что они не смогут отдать долг в ближайшие 3-5 лет. Эти деньги, они будут возвращать медленно на протяжении многих лет. Были даже те, кто утверждал, что они помогали Фэн Синтаю с его фермой ранее, и теперь, когда Фэн Синтай богат, он должен дать им хотя бы несколько тысяч юаней, как благодарность. Их бесстыдность позволяла им напрямую просить у него денег!
 
 Фэн Синтай был зол. Его сын заработал эти деньги, и эти деньги не упали с неба. Почему он должен отдавать эти деньги только потому, что им это нужно? Те немногие, кто ранее занимал деньги, обещали вернуть их в следующем году и согласились выплачивать проценты по той же ставке, что и у банка. Но те, что пришли позже, были бесстыжими. Семья Фэн не была банком, который печатал деньги!
 
 Тем не менее, все они жили в одной деревне, и Фэн Синтай не выгонял их, но вежливо отклонял их просьбу, объясняя тем, что уже выдал все свои деньги. Но эти люди не поверили ему и даже устроили допрос: Вы одолжили человеку N деньги, то почему вы не можете дать их мне?
 
 Фэн Синтай молчал и думал: Это были мои деньги, и я могу отдавать свои деньги тому, кто мне нравится. Ваш тон и ваше отношение в целом звучат, будто не вы занимаете у меня деньги, а я настоятельно прошу, чтобы я вернул вам долг!
 
 Фэн Синтай был очень зол, и он отказал всем, кто пришел к нему занять деньги!
 
 Полчаса спустя Фэн Юй вернулся домой. Велосипедов больше не было, и Фэн Юй подумал, что эти люди ушли. Но когда он вошел в дом, то увидел внутри 2 человека. Кажется, они ждут обеда.
 
 О, Сяо Юй вернулся. Ты привык к своей новой школе в городе? Твоя сестра получила богатого жениха, поэтому он не должен относиться к тебе слишком плохо.
 
 Да, Брату Фэну так повезло. Его дочь получила богатого жениха, а его сын имеет возможность хорошо учиться. В будущем он определенно может попасть в университет и вернуться на ферму в качестве лидера.
 
 Фэн Юй с любопытством спросил: Дядя Сонг, дядя Чжэн, почему вы в моем доме? Разве вы не должны сейчас ужинать у себя дома?
 
 Улыбки на их лицах застыли. Этот ребенок их выгонял.
 
 К счастью для них, Фэн Синтай отреагировал на тон сына: Сяо Юй, что ты такое говоришь!
 
 Улыбки снова появились на лицах дядей. Казалось, что Фэн Синтай все еще хочет сохранить свое лицо и попросить их остаться на ужин. Спустя несколько блюд и немного алкоголя, они начали просить о займе прямо перед Фэн Юем. Его отец не смог отказать.
 
 Фэн Синтай сказал: Ты думаешь, что твой дядя Сонг и дядя Чжэн не знают, когда им следует пойти домой на ужин? Они не нуждаются в твоих напоминаниях.
 
 Улыбки на их лицах снова застыли. Они не могли бы даже просто попросить остаться на ужин, если бы Фэн Синтай не относился к ним доброжелательно и гостеприимно.
 
 Брат Фэн, мы уходим и вернемся завтра, чтобы далее обсудить наши дела.
 
 Я тоже ухожу, Брат Фэн. Не стоит меня провожать.
 
 После того, как они ушли, Фэн Синтай вздохнул. Тогда с улицы вернулась Чжан Мухуа. Когда она увидела Фэн Юя, волнения на ее лице исчезли: Сынок, ты, должно быть, голоден. Что ты хочешь на ужин?
 
 Жареный измельченный картофель и соленые яйца утки.
 
 Пока Фэн Юй ждал свой ужин, он расспросил отца: Папа, как много мы уже заняли, и сколько людей у нас взяли в долг?
 
 Я уже занял около 40 тысяч юаней многим людям. Они подписали долговую расписку. Одни вернут деньги в течение года, другие в течение 2 лет. Отец вздохнул и продолжил: Иметь в наличии много денег не всегда хорошо!
 
 Отец, давайте переедем в город. В этом году завершается строительство нового здания. Мы можем купить там квартиру и держаться подальше от этих бесстыжих людей.
 
 Нет. После того, как мы купим квартиру, они подумают, что мы стали очень богатыми, и тогда они найдут еще больше оправданий, чтобы занимать у нас деньги. По крайней мере, в этом году мы не можем переехать.
 
 Папа, просто забудьте об этом. Вы уже одолжили денег. Сейчас мы очень богаты. Это всего лишь 40 000 юаней. В любое время мы можем взять 4 миллиона юаней. Но вам больше не следует продолжать давать деньги в долг. Особенно таким людям, как дядя Сонг и дядя Чжэн. Они не выполняют никакой работы, лишь играют в маджонг целыми днями. Даже если вы одолжите им деньги, они не смогут выплатить их обратно. Мне следует подумать о том, как помочь всем в нашей деревне заработать деньги?
 
 Фэн Юй стал обдумывать эту идею. Ведь нужно было как - то избавиться от всех этих раздражающих людей.
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      Глава 83. План всеобщего благосостояния
 
 Как же разбогатеть? Что мы, фермеры, можем сделать? Помимо наших посевов, у нас больше нет ничего. Мы хороши только в сельском хозяйстве и не имеем других навыков. Фэн Синтай покачал своей головой. Он понимал, что Фэн Юй был непрактичен в своих размышлениях.
 
 Папа, вы не верите тому, что я сказал? Вы упомянули, что у нас есть только зерно, тогда мы можем заниматься пищевой промышленностью. А это и соевое масло, и мука, и кукурузная мука, и свекла (тип овощей, которые выглядят как морковь. На севере они используют для производства сахара и легко обрабатываются). Я могу достать специальную технику. Кто не глуп, тот сможет управлять этими машинами после обучения работы с ними в течение 2-3 дней.
 
 В последние годы сельское хозяйство Советского Союза сократилось, но предприятия по переработке пищевых продуктов не были закрыты. Если бы Кириленко смог овладеть производством сельскохозяйственной техники, то у него не было бы проблем с получением машин для обработки пищевых продуктов.
 
 Не должно быть никаких проблем с основанием перерабатывающего завода в деревне. В начале они возможно и не заработают много денег, но в будущем они обязательно преуспеют. Что касается продаж продуктов, то Фэн Юю следует еще продумать и о способах популяризации этих продуктов.
 
 Наиболее важная вещь для Фэн Юя в этом проекте — это возможность разрешить проблему людей, которые приходили к ним за займом, и сделать всех в деревне богаче.
 
 Ты серьезно? Эти производственные машины не дешевые. Кроме того, зернохранилище и отдел сельского хозяйства уже занимаются подобным производством. Ты уверен, что мы сможем сбыть нашу продукцию?
 
 Вам не стоит беспокоиться о каналах продаж. Я могу гарантировать, что как только продукты произведут, они будут распроданы по высоким ценам! Деньги для обрабатывающих машин тоже не проблема. Мы будем не единственными, у кого будут денежные средства. Но мы можем увеличить имеющиеся средства!
 
 Увеличить?
 
 "Да. Поднимем средства! Завтра мы используем деревенскую систему громкой связи, чтобы сообщить всем о строительстве фабрики по переработке пищевых продуктов. Те, кто заинтересуются, должны будут заплатить за долю на заводе. Доля акций будет основываться на сумме, которую они заплатят. В конце года дивиденды будут выплачиваться в зависимости от количества принадлежащих им акций. 100 юаней на акцию и 1000 юаней за долю на заводе. Все в деревне могут участвовать! "
 
 Не менее 1000 юаней? Это слишком много. Хотя многие и могут себе позволить, но желающих, выступить с этой суммой, будет немного. Фэн Синтай считал, что эта идея не сработает. Некоторые семьи на ферме заработали менее 1000 юаней после вычета своих ежедневных расходов, у них осталось всего около 100 юаней.
 
 Было несколько людей, кто мог вложить деньги. Но кто хотел бы инвестировать в завод по переработке пищевых продуктов? Сын хорош во многих вещах, но ему предстоит еще многое узнать, касаемо сельского хозяйства.
 
 Папа, ты все еще не веришь мне? Я могу привести самые передовые машины для пищевой промышленности из Советского Союза. Количество произведенного нами соевого масла будет намного выше, чем у зернохранилища. Качество муки будет лучше, и мы можем производить больше сахара из свеклы. Вы до сих пор думаете, что из этого ничего не выйдет?
 
 Фэн Юй видел сомнение на лице своего отца. Поэтому, чтобы убедить его, он упомянул о машинах из Советского Союза.
 
 Машины из Советского Союза? Фэн Синтай поверил в идею сына, когда услышал это. Его впечатление от машин, произведенных Советским Союзом, было намного лучше, чем от отечественных машин.
 
 "Это верно. Отец, вам просто нужно немного подождать, чтобы стать начальником фабрики. После обеда мы отправимся в дом Вэнь Дунцзюня. Эта фабрика по-прежнему нуждается в поддержке главы деревни! "
 
 Было 8 часов вечера, Фэн Юй провел еще полчаса, стараясь убедить Вэнь Дэгуана. Наконец, у главы появилась уверенность, что эта фабрика будет работать и поможет деревне процветать.
 
 На следующий день с утра пораньше все жители деревни были разбужены объявлением, исходящим от громкоговорителя поселка. Многие семьи только что закончили уборку своих полей и высушивали собранный урожай под солнцем. И когда у них, наконец, появилось несколько дней отдыха, их сон рано утром был потревожен деревенским громкоговорителем.
 
 Всем внимание! Хорошие новости, хорошие новости. Фэн Ситнтай с согласия всей деревни решил построить завод по переработке пищевых продуктов и поднять доходы каждого. Тех, кто заинтересовался, ждем в местном главном офисе.
 
 Данное объявление повторялось все утро. Каждый в деревне слышал его. А те, кто не понял сообщение, приходили в главный офис, чтобы удовлетворить свое любопытство и расспросить детали.
 
 Брат Фэн, да ты сейчас богат и собираешься построить завод. И ты говоришь, что у тебя все еще нет денег, чтобы занять нам? Ты только помоги нам единожды, мы же с одной деревни. Мне нужно всего лишь 3 тысячи юаней. Я верну тебе в течение нескольких лет.
 
 Да, брат Фэн, я тоже хочу занять у тебя 3 тысячи юаней. Мы знакомы друг с другом столько лет, и ты хорошо меня знаешь.
 
 Фэн Синтай просто молчал. Он хорошо знал этих людей, и именно по этой причине не давал им денег. Эти люди были бесстыдны и язвительны. Если бы они не были из одной деревни, Фэн Синтай бы прогнал их прочь.
 
 Дядя Сонг, дядя Чжэн, для чего вы занимаете деньги? - внезапно поинтересовался Фэн Юй.
 
 Это ... Почему ты так много спрашиваешь? Ты лишь ребенок и не должен прерывать взрослых во время их разговоров!
 
 Они должно быть планировали опять играть в азартные игры! Вы еще не получили урок после того, как были арестованы в прошлый раз? Проваливайте, иначе вы не получите своих пособий в этом году! Вэнь Дэгуан закричал сердито. Эти двое взрослых кричали на мальчика при всей публике. Они порочат образ деревни!
 
 Вэнь Дэгуан был главой деревни и имел некоторые полномочия. После того, как он отругал этих двоих, они замолчали, но не покинули офис и хотели остаться на шоу. Фэн Синтай собирается построить завод? Мы разрушим ваши планы!
 
 Народ собрался. Синтай, ты можешь рассказать всем о своем плане.
 
 Фэн Синтай встал и повторил то, что сказал Фэн Юй вчера вечером. Но он не упомянул о машинах Советского Союза. Он только сказал, что хочет основать завод по переработке пищевых продуктов, и те, кого это интересует, могут вложить деньги, чтобы приобрести свою долю на заводе. Это называется системой акций. В Китае на тот момент было много частных заводов, которые действуют таким образом.
 
 Не слушайте его. Он хочет обманом забрать наши деньги. Деньги, которые вы заплатите за акции, пойдут в его карман, а он положит их на свой счёт в банке, чтобы заработать проценты! - крикнула Сун Дэлян.
 
 "Это верно. Фэн Синтай и так богат, а если он хочет основать фабрику, то зачем ему собирать средства у нас? Разве вы не читали газеты? Этой схемой пользовалось множество людей. Фэн Синтай - мошенник!  - выкрикнул Чжэн Гуанмин.
 
 Вы оба, закройте рты. Распространения слухов противоречит закону! Вы двое все время отлынивали от работы, и ваша совесть еще позволяет что-то говорить другим? Вы двое - позор для своих семей. Бухгалтер Лю, выведите этих двоих отсюда! - сердито крикнул Вэнь Дэгуан. 
 
 Фэн Юй был очень доволен этими двумя. Отныне, кто посмеет пойти в его дом и занять деньги? Если кто-то действительно соберется сделать это, то Фэн Синтай, в свою очередь, может попросить их инвестировать в завод. Похоже как продвижение компании Амвей в страховые агенты.
 
 Фэн Юй чувствовал, что это хорошая возможность для односельчан, основанная на добровольных началах. Тем, кто инвестирует в завод, он мог гарантировать, что производство принесет больше прибыли, чем земледелие. Те, кто не стал инвестировать, еще пожалеют!
 
 Хотя эти два нарушителя были удалены из собрания, многие из пришедших сами ушли. Они думали, что деревня выдавала какие-нибудь бонусы, но вместо этого выступающие хотели получить от жителей деньги. Пищевая промышленность? Это будет чудо, если она станет процветать!
 
 В итоге осталось всего семь жителей. Они хотели узнать больше. Из них был и отец Ли Цзичуана. Фэн Юй поклялся от всего сердца, что если эти люди инвестируют 1000 юаней в этот завод, то в будущем, в течение 3 лет, они получат 10 000 юаней!
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      Глава 84 – Выбор местоположения завода
 
 Осталось семь человек, но они не были особенно решительны. 1000 юаней - немалая сумма, и Фэн Синтай также сказал им, что не было никакой максимальной суммы для инвестиций. Чем больше, тем лучше.
 
 Оставшиеся семь человек в частном порядке расчистили земли в низинных районах у реки. Им не нужно было вносить часть своего урожая в правительство или платить налоги. Они хранили все, что собирали. Вот почему у них были деньги. Например, если семья Лю Цзычуаня не одолжила трактор Фэн Синтая, чтобы очистить участок земли в начале этого года, у него могут даже возникнуть проблемы со 100 ЮАНЯМИ. В деревне увеличивается разрыв в доходах.
 
 “Синтай, вы должны сказать нам, где завод находится и что завод будет делать? Будем ли мы сами управлять фабрикой или наймем кого-то для этого? Где будет продаваться готовая продукция? Если мы инвестируем 1000 юаней, сколько дивидендов мы получим в следующем году?”
 
 Фэн Синтай обернулся и посмотрел на своего сына за помощью. Фэн Юй не упомянул эти детали вчера.
 
 "Дядя Лян, мы имеем в виду два места для фабрики. Во-первых, это расположение старой куриной фермы. Птицефабрика закрылась, и никто не использует этот участок земли. Мы можем арендовать или купить землю. Во-вторых, это участок земли за кирпичным заводом. Но потому что оно будет близко к фабрике кирпича, оно повлияет на репутацию нашей фабрики, даже если наша фабрика будет расположена против ветра.”
 
 “Право. Не нужно строить завод рядом с кирпичным заводом. Кто будет покупать нашу муку, если ее смешать с пылью с кирпичного завода.”
 
 "Фабрика будет перерабатывать такие продукты питания, как соевое масло, пшеничную и кукурузную муку, сахар из свеклы. Лучше всего нам подходят соевое масло и сахар. Если бы качество пшеничной и кукурузной муки было не очень хорошим, это не сильно повлияло бы на нас. Но соевое масло отличается. Чем больше масла мы производим и тем лучше качество, наше масло будет вкуснее и может принести лучшую цену. Мы можем продать городу, и это будет то же самое для сахара. Чем больше сахара мы производим и мельче сахар, тем больше мы можем заработать.”
 
 “Этот частный завод действительно может конкурировать с государственным зерновым депо?”
 
 “Абсолютно никаких проблем. Потому что мы намерены импортировать передовые машины из Советского Союза, и эти машины более чем на 10 лет опережали зерновые депо!" Фэн Юй в очередной раз упоминал Советский Союз. Все смотрели вверх и восхищались Советским Союзом в ту эпоху.
 
 “Сколько будут стоить эти советские машины?”
 
 “Эти машины принадлежат моему шурину, и он будет использовать эти машины для обмена на акции завода. Я гарантирую вам все, что если вы инвестируете 1000 юаней сегодня, вы получите 10 000 юаней через 3 года! Чем больше вы инвестируете, тем больше вы можете получить обратно. Вы все сами решаете, сколько инвестировать. Мы не будем вас принуждать!”
 
 "Синтай, твой сын действительно может говорить. 1 000 юаней могут превратиться в 10 000 юаней за 3 года? После этого если я инвестирую 5.000 юаней теперь, через 3 года я могу получить 50.000 юаней?”
 
 Фэн Юй был разочарован. Нехорошо быть таким молодым. Даже он в настоящее время посещает среднюю школу, для этих взрослых он всегда будет ребенком. Никто не будет относиться к тому, что он сказал серьезно.
 
 Фэн Синтай увидел решимость в глазах Фэн Юя, и кивнул: "Да!”
 
 “Хорошо. Синтай, ты сам это сказал. Ты осмелился включить это в контракт?”
 
 Фэн Синтай гордо сказал: "Конечно, я смею! Когда вы все инвестируете, мне тоже нужно подготовить контракты. Если я не смогу выполнить свое обещание через 3 года, вы все можете забрать машины!”
 
 “Ладно. Тогда я буду инвестировать...... 10,000 юаней!”
 
 Фэн Юй огляделся. Эти люди были первыми из деревни, кто разбогател. Но это было нормально для них быть богатыми, так как у них были тракторы и комбайны. Кроме того, они были более ранними, которые очистили землю.
 
 После того, как один из них сделал прыжок, остальные последовали за ним. 3000 юаней, 2000 юаней ... они вложили все свободные деньги, которые у них были под рукой, поскольку прибыль была лучше, чем оставить деньги в банке!
 
 "Дядя Вэнь, папа, пойдем в фермерский отдел, поищем офицера.”
 
 Те семеро согласились инвестировать, но Фэн Синтай еще не собрал деньги. Он должен подождать, пока он не получит одобрение от департамента фермы.
 
 Вэнь Дэгуан последовала за ним и взволнованно сел в машину. Фэн Синтай был озадачен и сказал: "Глава деревни, я могу сам найти офицера Департамента фермы. Не нужно беспокоиться.”
 
 Фэн Юй закатил глаза. Его отец действительно думал, что Вэнь Дэгуан следил за ним, чтобы помочь ему? Он пошел туда, чтобы получить кредит. Китай был сосредоточен на своей экономике, и это относится и к их району. Эти инвестиции составляют более миллиона юаней, и Вэнь Дэгуан был тем, кто возглавил его. Для него это политическое достижение.
 
 "Папа, позже ты скажешь это......” Фэн Юй начал учить отца, что говорить.
 
 Офицер посмотрел на 3 человек перед ним. Кроме Вэнь Дэгуана, он никогда раньше не встречал двух других. Но Вэнь Дегуан сказал, что они из его деревни, и из-за его убеждения, они решили инвестировать 1 миллион юаней в строительство завода по переработке пищевых продуктов в районе!
 
 Глаза офицера расширились. Состояние в 1 миллион юаней! Когда на ферме появился миллионер, а он об этом не знал?
 
 "Мистер Фэн, почему вы решили инвестировать в фабрику по переработке продуктов питания с 1 миллионом юаней? Вы можете заниматься другими делами. Например, можно создать животноводческую ферму. Будь то птица или домашний скот, у нас есть специалисты из нашего офиса и даже города, чтобы помочь вам." Офицер всегда хотел развивать животноводство, но масштабы были слишком малы. На севере, был этот большой босс, который владеет свинофермой, и тогда все с этой фермы выиграли от этого! 
 
 "Офицер, хотя я не занимаюсь сельским хозяйством, я могу производить корма для животных. Я хотел создать фабрику где-нибудь рядом с городом Бин, и если бы не Вэнь Дэгуан, который убеждал меня, я бы никогда не рассматривал нашу ферму.”
 
 Когда офицер услышал, что сказал Фэн Синтай, он понял, что должен быть осторожен с тем, что сказал. Если нет, Фэн Синтай может пойти в другое место, чтобы открыть фабрику. Во всяком случае, эта фабрика производила переработанные пищевые продукты и по-прежнему считалась в том же направлении, что и то, что хотели высшие взлеты. Более того, он может также востребовать кредит для этого в 1 миллион юаней.
 
 "Тогда вам понадобится много работников? Я могу представить вам несколько квалифицированных рабочих.”
 
 Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя. Почему этот офицер сказал то же самое, что и Фэн Юй ранее?
 
 "Я обсудил это с главой деревни Вэнь. Сначала мы наймем людей из нашей деревни. Конечно, если вы имеете соответствующих работников, который нужно ввести ко мне, то мы можем также нанять 4 или 5 из них. Месячная зарплата не будет меньше 80 юаней!”
 
 Офицер засмеялся и посмотрел на Вэнь Дегуана. Этот старый Вэнь был заботлив. Мало того, что он обеспечил рабочие места и даже сохранил некоторые для офицера. 
 
 Заместитель ГУ скоро уходит на пенсию, и ему нужен был кто-то, чтобы сменить его. Вэнь Дэгуан кажется хорошим выбором. С этой инвестицией в 1 миллион юаней и поддержкой экс-руководителя, не должно быть проблем! Кроме того, Вэнь Дэгуан может наблюдать за фабрикой, поскольку он знаком с людьми там.
 
 "Ваш завод также считается созданным местными жителями, и Департамент фермы может предоставить некоторые преимущества. Я могу позволить первый год быть без налогов и 50% налогов в течение следующих 2 лет. Я могу позволить вам всем использовать тот участок земли, который вы просили, но если вы хотите купить землю, это будет стоить от 100 000 до 200 000 юаней.”
 
 Фэн Синтай улыбнулся: "Я приготовил 300,000 юаней. Если вы можете дать нам больший участок земли, я не против использовать все 300,000 юаней!”
 
 “Не проблема. Я тоже могу на это согласиться! Тогда когда вы собираетесь начать строительство?”
 
 "Завтра!”
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      Глава 85 – Деньги не проблема.
 
 Фэн Юй позвонил в школу и попросил отпуск на 1 неделю, чтобы помочь отцу организовать фабрику. Официальная причина, по которой он не ходил в школу, заключалась в том, что его второй дядя упал, и ему нужно заботиться о нем в течение следующих нескольких дней. Конечно, Фэн Юй нет второго дяди.
 
 “Сяо Юй, почему мы используем машины, чтобы копать землю? Сколько это будет стоить? Мы можем заставить людей копать вручную, и это будет дешево. Кроме того, это только фундамент, почему мы копаем так глубоко? 1 метра достаточно." Сердце Фэн Синтая кровоточило. Этот его сын-неудачник тратит деньги как воду.
 
 "Папа, это всего лишь небольшая сумма. Также фундаменты являются самыми важными для всех зданий, и на этом экономить не стоит.”
 
 “Тогда нам также не нужно строить стену, чтобы оградить нашу фабрику. Теперь кирпичный завод на нашей ферме только поставляет нам свой кирпич.”
 
 Фэн Синтай чувствовал, что Фэн Юй тратил деньги на строительство стены по периметру земли. Даже если бы они хотели иметь двор, они могли бы просто использовать некоторые ветви в качестве заборов. Была ли необходимость использовать кирпич для возведения стены высотой 2 метра по периметру?
 
 “Папа, наши машины стоят дорого. Вы не боитесь, что кто-то может создать проблемы? Что насчет тех детей из деревни? Они проберутся, чтобы поиграть на фабрике. Что делать, если они будут травмированы машинами? Ты хочешь, чтобы это случилось? Над стенами еще нужно установить колючую проволоку и вынести не менее 10 сторожевых собак. Мы не можем использовать дворняг. Дворняги не настолько свирепы, чтобы отпугивать людей.”
 
 Фэн Юй начал говорить о своих планах относительно фабрики, но когда он обернулся, Фэн Синтай ушел. Это угнетает. В эту эпоху были пробелы в поколении?
 
 Чтобы сохранить качество строительства, Фэн Юй потратил много времени, чтобы нанять главного инженера из провинциальной строительной компании, чтобы возглавить строительную команду. Сначала главного инженера это не интересовало. Это была всего лишь одноэтажная фабрика на ферме, и не было никакой необходимости в инженере, как он, чтобы наблюдать за строительством. Это было оскорбление для него.
 
 Но когда Фэн Юй предложил ему 50 юаней в день, он сразу передумал. Он был инженером, и его месячная зарплата была лишь немногим более 100 юаней. 10 дней, и его зарплата будет 500 юаней. Это было слишком привлекательно!
 
 Все доступные строительные рабочие были наняты из фермы, города и сельскохозяйственного департамента. Здесь было более 100 рабочих, а также строительная техника. Фэн Юй хотел скорость.
 
 Еще через 2 недели земля замерзнет, и строительство остановится. В ту эпоху еще не было средств для таяния льда и противогололедных реагентов. Поэтому ему нужно было ускорить строительство фабрики.
 
 Фэн Юй хотел, чтобы стены фабрики были толщиной 50 см, несмотря на то, что инженер сказал ему, что 37 см будет достаточно. Фэн Юй чувствовал, что толщина 37 см была недостаточно прочной. Вокруг было достаточно кирпичей, цемента и рабочих. Просто постройте крепкий завод!
 
 Если кирпичи были полыми, Фэн Юй даже хотел добавить стальные арматурные балки.
 
 Фабрика была разделена на 4 секции. Добыча нефти, производство сахара, сырье и хранение, секции кормов для животных. Каждый раздел занимает больше чем 10 000 квадратных метров. Если это было в его прошлой жизни, то эта фабрика считалась огромной фабрикой.
 
 Фэн Юй решил продолжить расширение фабрики в будущем. После установки первой партии машин может остаться еще много пустых мест. Но в будущем Фэн Юй будет медленно заполнять пустые места. Он хочет построить базу пищевой промышленности!
 
 "Босс Сяо Фэн, стоимость строительства этой фабрики должна быть высокой.”
 
 "Это не считается высоким. Это должно быть около 1 миллиона юаней." Фэн Юй чувствовал, что это было очень дешево. Менее чем через 10 лет через их район будет проходить автомагистраль, и примерно в 100 метрах от завода. Эта фабрика сама может принести, по крайней мере, десятки миллионов!
 
 Несмотря на то, что он превысил первоначальную сумму инвестиций, Фэн Юй все еще чувствовал, что это хорошая сделка. Он даже не возражает, если фабрика не получит прибыли. Тем не менее, Фэн Юй все еще был уверен, что эта фабрика сможет заработать деньги и это будет значительная прибыль.
 
 Инженер был шокирован. Этот парень умеет говорить по-крупному. Дети из состоятельных семей были разные. Он говорил об 1 миллионе юаней так же, как это было 100 юаней. В ферме, 1 миллион юаней может построить 2 небоскреба!
 
 Такие производственные линии были доступны практически во всех городах Советского Союза. Но самые новые и самые современные машины стоили недешево. После некоторого обсуждения, они решили получить 3 типа производственных линий. Линии по добыче масла и производству сахара будут использовать модели машин 1985 года, а линия по производству кормов для животных будет использовать модели машин 1983 года.
 
 Эти машины считались самыми передовыми в Китае. Что касается цены, Кириленко сделал для Фэн Юя 70% скидку. Это была Частная сделка между ним и Фэн Юем. Это не будет записано в книгах их компании.
 
 Технология этих машин была более продвинута, чем самые сложные машины в Китае, по крайней мере, на 10 лет, и Фэн Юй купил их примерно за половину цены машин отечественного производства. Эти машины были очень дешевы. Конечно, Кириленко насильно закупил машины как "металлолом" у этих заводов. В ту эпоху коррупция была повсюду в Советском Союзе. Это включает в себя государственные заводы. Директора нескольких фабрик зарабатывали себе на жизнь, тайно распродавая неиспользуемые производственные линии.
 
 Было легко получить эти типы машин, но было трудно получить машины производственной линии для сельскохозяйственной техники. Фэн Юй не только хотел производственные линии, он даже хотел технологии.
 
 Технология была не только в документах. Он по-прежнему нуждается в руководстве эксперта. После Второй Мировой Войны Советский Союз прогрессировал так быстро, потому что они получили много квалифицированных талантов из Германии. Таким образом, они знали, что не должны позволять своим экспертам покидать Советский Союз. 
 
 Тем не менее, Советский Союз сотрудничал с некоторыми странами Восточной Европы. Но после последствий с Китаем инженеры Советского Союза неохотно работали в Китае. Главным образом, это было потому, что Репутация Китая была размазана остальными странами.
 
 Кириленко получил в свои руки машины, разыскиваемые Машиностроительным заводом города Бин, но не было инженеров, которые были бы готовы поехать в Китай. Если бы не было специалистов, чтобы откалибровать и настроить машины для производственных линий, было бы трудно для рабочих на заводе машин, чтобы понять это самим.
 
 Но Кириленко пообещал Фэн Юю, что он решит эту проблему в ближайшее время, и он найдет тех инженеров, которые были готовы переехать в Китай. Фэн Юй подумал и сказал, что хочет предложить высокую зарплату нескольким специалистам в области машиностроения.
 
 Экономика Советского Союза шла под откос, а доходы населения оставались на прежнем уровне с 1980 года. В этом году у них даже снизился доход.
 
 Зарплата опытного инженера-механика составляла от 500 до 800 рублей в месяц, а Фэн Юй предлагал 1000 рублей в месяц, если они приедкт работать в Китай.
 
 Инженерам тоже нужно кормить семьи. Многие семьи в Советском Союзе были одинаковыми. Мужчины выходили на работу, а женщины оставались дома. Фэн Юй знал, что если бы он предложил высокую зарплату, то были бы инженеры, которые были бы готовы работать на него.
 
 Так как Фэн Юй был готов платить, то Кириленко будет легче искать инженеров. Тем не менее, Кириленко сказал Фэн Юю, что для него невозможно нанять слишком много инженеров, но не должно быть никаких проблем, чтобы получить от 3 до 5 инженеров!
 
 ……
 
 В течение недели строительство было завершено. Было много петард, и все улыбались. Тем не менее, только Фэн Синтай имел вынужденную улыбку.
 
 За день до этого Фэн Юй подсчитал общую сумму, потраченную на строительство фабрики, и сердце Фэн Синтая почти остановилось. Разве Фэн Юй не сказал, что построить завод не будет дорого? Эта сумма даже не включает стоимость оборудования. Если добавлять цену машин, полная сумма должна достигнуть 2 миллиона?
 
 Когда они смогут вернуть свои инвестиции, просто продавая соевое масло и сахар? Этому никчемному сыну надо преподать урок с избиением!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/338064
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      Глава 86-Премиальное Масло
 
 После пищевой завод был построен, Фэн Синтай пошли собирать деньги. Многие в селе поняли, что он не обманщик и захотели инвестировать.
 
 Тем не менее, Фэн Синтай последовал за тем, что сказал Фэн Юй. Кроме этих семи человек и семьи Вэнь Дунцзюня, остальные могут инвестировать только 1000 юаней и ничего больше. Кроме того, им самим придется взять на себя риск. Если они недовольны, они могут не инвестировать. Это была частная компания, и главный акционер командует!
 
 3 производственные линии были на пути в город Бин. Были также 3 инженера, которые согласились принять предложение Фэн Юя. Они будут работать на Фэн Юя в течение 1 года. Эти инженеры работали в Китае 30 лет назад, и в то время они еще не были экспертами.
 
 Брат Ки сказал Фэн Юю, что было больше десяти человек, которые были заинтересованы, но волновались. Эти три инженера пришли, потому что они были бедны. Если бы эти три инженера были готовы остаться после одного года, то в следующем году может быть больше людей, которые хотят приехать и работать.
 
 Эти три инженера были экспертами в области машиностроения. Они были квалифицированы в создании машин для производственных линий, калибровки машин и даже в состоянии модифицированных старых машин из старых заводов.
 
 Машины, приказанные фабрикой машинного оборудования, были очень дешевы. Ли Миндэ был встревожен, когда услышал, что заказанные машины прибудут в город Бин только в следующем месяце.
 
 Чем раньше машины прибыли, тем раньше завод может заменить существующие машины. Старые машины затем могут быть проданы на более мелкие заводы, и он сможет пожинать некоторые выгоды от этих продаж. Он отчитался перед своим начальством в городском правительстве, и бюджет был утвержден. Почему эти советы были такими медленными?
 
 Конечно, это было из-за Фэн Юя. Он попросил Кириленко сначала отправить машины и трех инженеров на его завод. Кроме того, три инженера должны были настроить и откалибровать машины для своего завода.
 
 Завод пищевой промышленности начал собирать средства и запасать сою и свеклу. Они также купили формулу для приготовления кормов для животных с остатками сои и свеклы в сельскохозяйственном Департаменте провинциального правительства, и формула была совместима с их советскими машинами.
 
 Многие грузовики вошли на завод, и три эксперта контролировали разгрузку машин. Каждого эксперта сопровождал профессиональный переводчик, которому платили 10 юаней в день.
 
 Фэн Юй также вернулся на фабрику из города Бин. Он боялся, что жители деревни будут плохо обращаться с инженерами. Эти инженеры были дороги Фэн Юю, так как он нуждался в них. Кроме того, он нуждался в этих инженерах, чтобы привлечь больше экспертов из Советского Союза. Они не могут обидеться.
 
 "Готово, 3, 2, 1, старт!”
 
 Рычание.
 
 Машины начали двигаться. Чистые соевые бобы сбрасывали в круглый цилиндр, и через некоторое время желтое соевое масло начало вытекать из выхода масла.
 
 "Успех!”
 
 Все ликовали. Установка машин заняла много времени, и первое испытание прошло успешно.
 
 Но советские инженеры посмотрели на соевое масло и нахмурились. Было что-то не так с фильтрами, так как в масле были некоторые примеси. Кроме этой проблемы, машина работала хорошо.
 
 Присутствовал и директор районного завода "хорошая нефть". Он сказал, что был там, чтобы наблюдать и учиться у них. Он был там, чтобы узнать, на что способны эти советские машины. Он стоял там и ждал некоторое время. Затем он обсудил что-то с человеком рядом с ним и усмехнулся, прежде чем покинуть фабрику пищевой промышленности.
 
 Если бы их хороший нефтяной завод все еще использовал тот же метод добычи нефти, что и в прошлом году, их производство не было бы столь же эффективным, как эти советские машины. Но теперь они использовали процесс выщелачивания, и объем добычи нефти был не меньше этих машин. В действительности, они могли даже произвести больше масла сравненного к этим машинам в будущем. Также хороший Маслозавод имел поддержку зернового склада, и у них был доступ к сырьевым ингредиентам. Эта Фабрика Тай Хуа не была для них угрозой. Директор поинтересовался, что думает офицер фермерского Департамента. Офицер помогал фабрике Тай Хуа со всей бумажной работой и даже отдавал приоритет использованию электричества.
 
 Электричество предложил Фэн Юй. Общий объем инвестиций в завод составил 2 млн. юаней и нанял много рабочих. Когда Фэн Юй сообщил о подаче электроэнергии, офицер немедленно согласился. Даже если бы в его офисе было отключение, электроснабжение фабрики Тай Хуа не прекращалось!
 
 В то время в Китае наблюдался повсеместный дефицит электроэнергии. То же самое было и в их районе. Несколько заводов в городах имели лишь ограниченное электроснабжение. Питание к ним подавалось по несколько часов каждый день и ночь.
 
 Это было бы хорошо на сельскохозяйственных угодьях, если бы они только занимались сельскохозяйственными работами. Но это было критично для фабрики. Если бы не было стабильного электроснабжения, производство было бы прерывистым, и как они могут зарабатывать деньги?
 
 Были испытаны масляный пресс и машины для производства сахара, и калибровка была завершена. КПД этих машин был значительно выше, чем у отечественных машин и потреблял меньше электроэнергии.
 
 Фэн Юй намерен вернуться в город Бин после тестирования машин для кормления животных на следующий день. Ночью Фэн Синтай внезапно сказал Фэн Юю, что эта фабрика может не принести никакой прибыли.
 
 "Папа, как такое может быть? Соевые бобы и остатки свеклы из маслоэкстракционных и сахарных машин можно смешивать с кукурузой и пшеницей для производства кормов для животных. Это значительно уменьшит нашу цену. Уровень добычи нефти и производства сахара очень высок. Особенно мы производим прекрасный сахар. Вкус более сладкий. Я позабочусь о продажах. О чем еще ты беспокоишься?”
 
 "Я слышал, что хороший нефтяной завод использует новый метод добычи нефти. Они используют то, что называется процессом выщелачивания, и количество, которое они производят, не меньше, чем наши машины. Как мы можем зарабатывать деньги?”
 
 Фэн Юй рассмеялся и покачал головой: “Папа, ты только жди. Брат Ли приведет сюда двух человек в ближайшие два дня. Просто следуй их указаниям. Я гарантирую, что мы будем зарабатывать много денег.”
 
 “На самом деле?”
 
 Ну конечно!
 
 Два дня спустя Ли Шицян приехал на завод Тай Хуа с большим грузовиком. Из грузовика выгружали прозрачные пластиковые бутылки.
 
 "Сяо Ли, это контейнеры для масла? Мы не используем большие бутылки?" Теперь каждый, кто покупал нефть в магазинах или на заводах, привозил свои бутылки, и масло заливалось в эти бутылки из большого контейнера. Они никогда не видели, чтобы нефть продавалась в маленьких пластиковых бутылочках.
 
 Те люди в городах были намного хуже их. Если они хотят закупить пищевое масло, то им нужно произвести билет товара для того чтобы насладиться рабатом. Если нет, то им придется заплатить более высокую цену.
 
 "Дядя Фэн, это бутылки для нашего соевого масла. Эта бутылка может вместить около 1,6 литра.”
 
 "Не слишком ли мало это количество? Как дорого стоит 1 бутылки? Эти пластиковые бутылки тоже недешевые?" Один взгляд и Фэн Синтай понял, что это была идея его никчемного сына. Продавать масло и даже раздавать пластиковую бутылку бесплатно?
 
 "Сяо Юй сказал, что хочет, чтобы бутылки были маленькими. Но там будет 5 литров бутылок. Я пришлю их, когда эти бутылки будут произведены в ближайшие два дня. Продажи этого соевого масла будут обрабатываться нашей торговой компанией Тай Хуа. Мы будем продавать эти масла по высокой цене 0.15 юаней за 0,5 литра.”
 
 "Что? 0,15 юаня за 0,5 литра масла? Это слишком дорогое удовольствие. Кто будет покупать это масло?" Фэн Синтай закричал. Хороший Маслозавод продавал 0,5 литра по 0,11 юаня.
 
 Дядя Фэн, Вы не слышали неправильно. 0,15 юаней - это цена по которой мы будем продавать масло фабрики пищевой промышленности Тай Хуа. Tорговая компания Тай Хуа будет продавать это масло по крайней мере за 0,20 юаней за 0,5 литра!”
 
 0,20 юаня за 0,5 литра? Как это может быть так дорого? Вы знаете, сколько стоит 0,5 кг свинины?
 
 "Дядя Фэн, ты просто доверяй Фэн Юю. Он называет это премиальной, высококлассной стратегией. Он нацелился на тех, кто остался в городе. Временно мы будем поставлять в город Бин, а затем в провинцию. К следующему году наша нефть будет продаваться в провинции Линь.”
 
 "Что? Премиальное масло? У нас только нормальное соевое масло." Фэн Синтай был смущен.
 
 "Дядя Фэн, наши соевые бобы были тщательно отобраны, верно? Наши машины также были более продвинутыми, и добытое масло должно было пройти несколько раундов фильтрации. Качество намного лучше, чем масло, продаваемое маслозаводом. Это называется премиум! Вы также заметили, что в городах становится все больше богатых людей. Они будут покупать нашу нефть, даже если наша нефть дороже. Не волнуйся. Мы не обманываем людей. Сяо Юй сказал, что мы, безусловно, можем сделать состояние!"
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      Глава 87 – Реклама, приносящая продажи
 
 Фэн Юй послушно остался в школе на несколько дней. Это были промежуточные экзамены, и студентам не разрешалось подавать заявление на отпуск. В этот период Фэн Юй пропустил несколько дней занятий. К счастью для него, Ли На помогла ему с обучением, и вскоре он догнал остальных.
 
 1 год не так уж сложно. Если бы было 2 года, было бы тяжело. Все, что нужно, это запомнить материал, а у Фэн Юя была хорошая память в его возрасте . Он все еще собирался занять десятое место на промежуточных экзаменах. Те, кто набрал меньше, чем Фэн Юй, хотели убить себя. Кроме Вэнь Дунцзюня
 
 Вэнь Дунцзюнь, пока он не последний, все в порядке. Были еще те, кто набрал меньше, чем он. Когда он поступил в среднюю школу, он был на последнем месте, и теперь несколько ребят позади него. Это было огромное улучшение!
 
 Улучшая несколько позиций на экзамене, то, когда он будет на выпускных экзаменах, он будет в топ-3 места!
 
 Когда Фэн Юй услышал "теорию" Вэнь Дунцзюня, он был шокирован. Где он получил уверенность, чтобы сказать, что он улучшит несколько позиций за каждый экзамен? Те, что были за ним, были те, которые имели прямой вход в школу, и их результаты никогда не были хорошими. Если не считать тех немногих, Вэнь Дунцзюнь все еще был на последнем месте!
 
 Забудь его. Просто оставь его в покое. Во всяком случае, у Фэн Юя были способы поступить в университет.
 
 ……
 
 "Редактор Чжан, нас также считают старыми друзьями. Ваши рекламные сборы слишком высоки.”
 
 Летом Реклама на всю страницу стоила всего 10 000 юаней. На прошлой неделе это было 14,000 юаней. Теперь редактор Чжан хотел 20,000 юаней за 1 неделю рекламы!
 
 "Выбора нет. Меня ругали начальство из-за вашей последней рекламы. Теперь, это 20,000 юаней, если нет, вы можете забыть о рекламе!” 
 
 Редактор Чжан завидовал успеху Фэн Юя с электрическими вентиляторами ветра и дождя прошлым летом. Просто продавая некоторые электрические вентиляторы, Фэн Юй смог заработать так много. В последний раз он поднял плату за рекламу, и Фэн Юй согласился без каких-либо переговоров. Таким образом, на этот раз Фэн Юй также примет новые цены.
 
 Какой офицер будет ругать вас? Я согласился на 15,000 Китайских юаней в течение 7 дней рекламы, и это была только Реклама на всю страницу. Теперь вы просите 20,000 юаней? Если бы не эта провинциальная газета, которая циркулировала по всей провинции и даже продавалась провинции Линь, Фэн Юй повернулся бы и ушел. Были еще другие газетные агентства!
 
 Ежедневная газета увеличила еще на 4 страницы свои газеты, и их доходы от рекламы значительно выросли.
 
 Но до сих пор никто не мог повторить рекламного чуда любителей ветра и дождя. Редактор Чжан не может дождаться, когда Фэн Юй совершит еще одно чудо, чтобы доказать это другим рекламодателям.
 
 Слушай, дело не в нашей газете. Это было из-за ваших продуктов. Вы посмотрите на других, каждый раз, когда он рекламирует свою продукцию, он смог получить от этого прибыль!
 
 "Сейчас везде взимают эту цену. Если Вы не верите, вы можете пойти и поспрашивать. Кроме того, семейный бизнес мистера Фэна настолько успешен и не может быть дешевле этих десятков тысяч.”
 
 Какая самонадеянность. На уровне редактора Чжана его зарплата составляла не более 1000 юаней в год, и он говорил о 10-20 тысячах юаней, как будто это было 10 центов или 20 центов.
 
 “Редактор Чжан, это нормально, если вы хотите заработать больше денег, но вы должны, по крайней мере, увеличить количество дней. Как насчет этого? С завтрашнего дня и до Нового года, я дам вам 50000 юаней. Один день был бы больше чем 1.000 юаней.”
 
 “Не получится. 1 реклама полстраницы, 40 дней за 50.000 юаней? 100 000 юаней. Я могу дать вам рекламу на 2 месяца." Хотя плата за рекламу возросла, желающих разместить рекламу было немного. Также никто не рекламировал больше недели. Давление на редактора Чжана было огромным.
 
 "2 месяца за 100,000 юаней? Как насчет этого, 4 месяца за 200 000 юаней, но в канун Нового Года, Новый Год, Лунный Новый год и лунный Новый год, вы должны дать мне 2 полностраничных рекламных места. Если вы все еще не согласны с этим, тогда буду искать другую газету для рекламы.”
 
 "Договорились! Мистер Фэн такой прямолинейный, и я не буду торговаться дальше. Это всего лишь очередная Реклама на всю страницу по праздникам. Абсолютно никаких проблем! Мистер Фэн, мы подпишем контракт сейчас?” Редактор Чжан был вне себя от радости. Он не ожидал, что Фэн Юй будет настолько щедрым. 200,000 юаней. В этом году газетное агентство сможет получить хороший бонус!
 
 “Не проблема. Это будет то же самое, что и наши предыдущие сделки. Если рекламное сообщение не противоречит закону, я могу делать все, что захочу, а вы не можете ничего изменить. Мы также можем изменить продукты ко всем продуктам, проданными моей компанией, как и когда мы любим. Если Вы нарушите контракт, вам придется компенсировать мне в 2 раза мои рекламные сборы, что составляет 400 000 юаней!”
 
 Чтобы потом редактор Чжан не усложнял ему жизнь из-за ревности, было бы лучше прояснить ситуацию сейчас. Фэн Юй не доверяет этим правительственным чиновникам. Эти люди не соблюдают контракты и просто делают все, что хотят.
 
 “Не проблема. Мы работали вместе так много раз. Разве я возражаю, когда вы меняете рекламу и фотографии каждый день? Пойдемте, мистер Фэн, отведайте этого чая пуэр. Этот чай мне подарили мои руководители.”
 
 ……
 
 Это было в середине октября. Люди провинции Лунцзян собирались работать в обычном режиме. Эти люди покупали газету по привычке, чтобы узнать, что происходит в провинции Лунцзян.
 
 Эх, эта статья довольно интересная. Речь идет о советах по образу жизни. В нем перечислены некоторые продукты питания, которые не могут быть смешаны, как он может быть ядовитым. Вторая часть статьи была еще интереснее. Это объясняет, как было сделано соевое растительное масло. Традиционный способ выщелачивания и новейший процесс извлечения масла из сои.
 
 О нет, это слишком много. Соевое масло, произведенное с использованием процесса выщелачивания, считается химическим продуктом. Он использует бензин для извлечения масла из соевых бобов. Не бензин делается из нефти? Это все еще съедобно?
 
 Неудивительно, что цены на мясо растут, но цены на соевое масло остались прежними. Этот метод извлечения масла как раз производит ядовитое масло!
 
 Эта Мягкая реклама, используемая Фэн Юем, была довольно известна в последние годы. Он был использован в интернете, газетах, везде, и это было довольно эффективно тоже.
 
 Фэн Юй не писал, что этот тип соевого масла несъедобен или вреден для людей. Это были слухи. Во всяком случае, он также ел эти виды масла в течение нескольких лет в своей предыдущей жизни, и с ним ничего не случилось. Его иммунная система даже лучше. Он даже не боялся масла из желоба! 
 
 На следующий день его предводители вызвали редактора Чжана на поругание. Как он может публиковать такие статьи? Этот процесс выщелачивания был самым передовым методом извлечения нефти на международном уровне. Все на хорошем нефтяном заводе тоже едят это масло. Если есть проблемы с этим методом, они еще есть? Это должно быть выяснено как можно скорее!
 
 Прежде чем редактор Чжан позвонил Фэн Юю, Фэн Юй пришел за ним со статьей на следующий день.
 
 В этой статье говорится, что метод выщелачивания использует новейшие технологии для извлечения масла, и не должно быть никаких вредных веществ. Если нет, то правительство не одобрит этот метод.
 
 Это было учтено в уточняющих слухах о процессе выщелачивания. Тем не менее, в глубине души люди все еще были подозрительны. В статье говорится, что не должно оставаться никаких вредных веществ, а это значит, что также может быть возможность того, что все еще остаются токсичные вещества?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/338066
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      Глава 88 - Специально обслуживали
 
 На третий день в газете появилась статья о пользе прессования методом экстракции. Подлинные вкусы, запахи, вполне витамина E, более длительного срока годности, никаких добавок и совершенно никаких растворяющих выпарок.
 
 В эту эпоху было всего несколько сортов растительного масла. 1 сорт, 2 сорт, 3 сорт и т. д. Это также было только что введено в том же году. Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни этикетки растительного масла регулировались и должны были указывать способ производства, было ли масло сделано из генетически модифицированных соевых бобов, чтобы потребители могли выбирать сами.
 
 В течение следующих нескольких дней было много статей для соевого масла, изготовленного из этих двух методов. Фэн Юй даже цитировал из книг, написанных экспертами и профессорами в своих статьях, чтобы повысить доверие к статье.
 
 От города Бин до всей провинции все с подозрением относились к соевому маслу, полученному методом выщелачивания. Было ли безопасно есть это масло?
 
 Как раз в то время, когда все обсуждали это, Фэн Юй попросил своих людей отвезти грузовик с этими 5 литрами бутылок соевого масла в Управление внешней торговли. Сегодня он будет дарить подарки открыто!
 
  Господин Чжан, вы заняты?
 
 "Не так, для чего ты здесь?”
 
 “Ничего особенного. Просто у моей компании было отличное соевое масло. Я просто хотел дать управлению внешней торговли образцы. Это не взяточничество. Это просто, чтобы позволить лидерам помочь нам попробовать вкус и дать нам некоторые предложения.”
 
 О, оправдание на этот раз довольно инновационное. Свободный забор и хочет обратную связь от нас? Окей. Затем отправьте эти образцы в нашу столовую. Чжан Жуйцян покачал головой и рассмеялся. Он не откажется от таких подарков, если они принесут пользу всем сотрудникам отдела. Во всяком случае, это было только соевое масло и сколько это может стоить.
 
 Некоторое время спустя Шеф-повар Ли из столовой персонала пришел и сказал, что слишком много масла. Столовая только готовит обед, и он оценивает, что эти масла продержатся до Нового года!
 
 Это была не маленькая сумма. После того, как Фэн Юй закончил наблюдать за разгрузкой, он вернулся в офис Чжан Жуйцяна. Чжан Жуйцян спросил Фэн Юя, В чем был смысл этого? Почему он дал так много масла?
 
 “Это действительно для всех, чтобы попробовать и дать обратную связь. Наше масло прессовали из советских импортных машин. Никаких добавок. Если шеф Чжан спросит, есть ли у меня просьба, я скажу свое мнение. Я хотел бы добавить слова "специально для" на упаковке.”
 
 "Специально обслуживали Управление внешней торговли? Нет!" Лицо Чжан Жуйцяна изменилось. Если этот вопрос для лидеров, что бы они думали о всей кафедры?
 
 "Нет, нет, нет. Шеф Чжан неправильно меня понял. Это не специально для управления внешней торговли. Это просто слова " специально обслуживали.” Мы не только передали образцы в ваш отдел. Мы также передали образцы во внутреннюю гостиницу, гостевой дом городского правительства, полицейские участки. Фабрику моторов.”
 
 У Фэн Юя была хитрая улыбка. Чжан Жуйцян указал на Фэн Юя, но не мог сказать ни слова. Он не ожидал, Фэн Юй имеет связи со многими отделами. Этим отделам доверяли люди, а это не реклама?
 
 “Они позволяют вам заявить, что ваша нефть специально для них?”
 
 “Нет. Но они все используют наше кулинарное масло Тай Хуа Премиум. Шеф Чжан, не волнуйтесь. Я не буду использовать имя вашего департамента.”
 
 "Тебе лучше все прояснить!" Чжан Жуйцян чувствовал, что что-то не так, но он все еще не был уверен, что Фэн Юй собирается делать.
 
 Фэн Юй достал фотографию и положил ее перед Чжан Жуйцяном. Это была фотография грузовика, полного кулинарного масла Тай Хуа Премиум, разгружающего свои товары перед моторным заводом.
 
 "Вы тоже сейчас фотографировали?" Чжан Жуйцян не был счастлив.
 
 "Главный Чжан, слова, которые будут написаны помимо этой фотографии, будут: моторный завод пробует кулинарное масло премиум-класса Тай Хуа. Я просто сообщал факты, а не выдумывал.”
 
 “То, что вы написали было правдой, но другие могут не понять. Забыть это. Я не буду спорить с Вами по этому вопросу. У тебя есть разрешение на это масло? Действительно ли он использует технологии и машины Советского Союза?”
 
 “Абсолютно. Наши машины современные и самые востребованные в Китае. Я получил все разрешения и документы. Если нет, то я не посмею отправить свое масло в твою столовую.”
 
 Чжан Жуйцян колебался некоторое время и спросил: "действительно ли бензин используется для выщелачивания нефти? Почему мы не можем попробовать?”
 
 “Это правда. Вы можете спросить аграрный Отдел или хорошую фабрику масла. Все они используют этот процесс. Этот процесс оказался эффективным. Наша страна начала продвигать этот процесс два года назад, а в этом году этот метод был внедрен на всю страну. В этом году фабрика моего района также начала использовать этот процесс для добычи нефти. Нет, это должно называться переработки нефти. Это все химически произведенное масло. Это нормально, что люди не чувствуют разницы.”
 
 Переработка нефти! Этот термин напугал Чжан Жуйцяна. Внезапно его немного стошнило. Это масло съедобное? Но если это не так, то зачем стране их продвигать?
 
 Но несмотря ни на что, он все еще чувствовал себя некомфортно. В дальнейшем его семья должна также есть соевое масло, изготовленное методом прессования. Он не смел есть масло, полученное в процессе выщелачивания. 
 
 Покинув офис внешней торговли, Фэн Юй отправился в другие отделы. На самом деле, кроме моторного завода, он не отправлял масло в другие отделы.
 
 Фэн Юй использовал фотографию, сделанную на моторном заводе, чтобы блефовать. Позже он будет использовать две фотографии на других отделах. Если бы он мог получить одну или две “специально обслуживаемые” вывески или баннеры и повесить их за пределами своей компании, это было бы лучше, чем любая реклама!
 
 Следующие несколько дней было несколько фотографий с рекламными статьями в газетах. Эти фотографии были изображениями грузовиков кулинарного масла Тай Хуа Премиум, разгружающихся в XX отделах или XX столовых. 
 
 На грузовике был распылен лозунг: "Тай Хуа Премиум кулинарное масло. Специально обслужен.”
 
 Таким образом, все были уверены. Смотри, все эти большие фабрики и правительственные ведомства использовали этот бренд растительного масла. Должно быть, что-то не так с маслом, полученным в процессе выщелачивания!
 
 Но они также заметили, что после слов " специально обслуживали” он был заблокирован. Они не могут сказать, какой отдел нефти был " специально обслужен." Все гадали, но, в конце концов, пришли к выводу. Все говорили, что нефть специально для лидеров.
 
 Ничего не было написано после " специально обслужен." Люди должны были догадаться, что было написано после этого. Они могут представить себе все, что захотят.
 
 Вздох ... только лидеры могут наслаждаться этим видом нефти. Мы, обычные люди, можем просто придерживаться выщелачивания обработанного масла.
 
 Но позже в газетах появилась "хорошая новость": кулинарное масло Тай Хуа Премиум, теперь доступное в кооперативах города Бин.
 
 Это было, потому что руководители находились под давлением и то почему они позволили сбыванию масла, которое они ели к публике. Некоторые не могли дождаться и пошли сразу в кооперативы после работы. Когда они достигли, они все еще должны стоять в очереди. Послушайте, все покупают это масло, мы должны также получить это масло. Не хорошо для пожилых людей и детей есть химически обработанную пищу.
 
 Что? Это масло такое дорогое? 1 юань для бутылки 1.5 литров! Хм, масло, используемое лидерами, было так дорого. Но мы все еще можем себе это позволить! Существует также бутылка 5 литров? 3 юаня? Тогда дай мне ту бутылку на 5 литров. Пластиковый контейнер свободен, и нам не нужно возвращаться? Неплохо, покупаем масло, поставляемое вместе с бесплатной бутылкой!
 
 В этот момент У Чжиган и остальные раздавали деньги подросткам из общежития моторного завода. Эти подростки не посещали школы и не работали.
 
 "Эх, оставьте эти деньги себе. Эти масла также для всех вас. Вернуть их. Эти масла вкуснее, чем у вас дома.”
 
 Этим подросткам было поручено стоять в очередях в различных кооперативах с раннего полудня партиями. Каждый из них купил большую бутылку кулинарного масла Тай Хуа премиум класса на деньги, которые дал У Чжиган. Мало того, что каждый из них получил 5 юаней! Их было более 30 человек.
 
 С этими парнями в очереди, те, кто все еще сидел на заборах, приняли решение. Теперь все покупают эту марку масла, поэтому оно должно быть хорошим и должно быть специально приготовлено для лидеров!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/338067
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      Глава 89-Телевизионная Реклама
 
 С тщательным планированием и исполнением Фэн Юя, кулинарное масло Тай Хуа Премиум стало очень популярным в городе Бин. Но реакция в других местах провинции Лунцзян была тусклой.
 
 В конце концов, кулинарное масло Тай Хуа Премиум было оценено более чем в два раза дороже обычного соевого масла. Не многие готовы тратить столько на соевое масло. Хотя были некоторые эффекты от рекламы мягких продаж, телевизионные станции начали серию программ, чтобы объяснить процесс выщелачивания. Даже рабочие на заводах по производству соевого масла едят эти масла. Если действительно есть проблемы с нефтью, почему рабочие до сих пор их едят?
 
 Если это только рынок города Бин, Фабрика Тай Хуа, безусловно, может зарабатывать деньги. Но торговля Тай Хуа не приносила много денег. Они раздали слишком много бесплатных образцов, и цена, которую они получали от фабрики Тай Хуа, была выше рыночной.
 
 Таким образом, Фэн Юй решил увеличить рекламные усилия, чтобы больше людей помнили кулинарное масло Тай Хуа Премиум. Когда люди покупают растительное масло, они будут помнить его бренд.
 
 Его товары были распределены по всей провинции, но их количество было низким. Треть нефти, добытой за эти несколько дней, осталась в городе Бин, треть была отправлена в кооперативы в других местах провинции, а треть была выдана в виде “образцов".”
 
 За исключением кооперативов в городе Бин, купивших нефть непосредственно, другие кооперативы получали нефть на модели консигнации. Это было связано с ценами, установленными Фэн Юем. Те кооперативы не думали, что эти масла будут хорошо продаваться. Эти масла действительно плохо продавались. Несмотря на рекламу в газетах каждый день, было очень мало людей, которые купили эти масла.
 
 ……
 
 "Тай Хуа Премиум растительное масло, изготовленное из высококачественных натуральных соевых бобов. Прессование с использованием самых современных машин Советского Союза. Отсутствие химических добавок. Выбранное масло используется на кухне Европейской знати!”
 
 20-летняя девушка, одетая в фартук с логотипом Тай Хуа Премиум кулинарного масла, напечатанным на нем, занималась жаркой креветок, и был мужской голос, читающий рекламное сообщение. Последней сценой была молодая девушка, держащая 1,5 литровую бутылку кулинарного масла Тай Хуа Премиум.
 
 Каким-то образом Фэн Юй почувствовал сожаление. Видеокамеры высокой четкости еще не было. Если бы он мог произвести "укус Китая" (первый документальный фильм о китайской кухне, снятый с помощью видеокамер высокой четкости в 2012 году), эффект был бы лучше. Но ничего. Фэн Юй все еще был доволен этим.
 
 Эта реклама подчеркивала концепцию натуральных продуктов питания. Теперь, никто не понимает эту принципиальную схему пока, но она неподвижно дает людям впечатление высокосортных продуктов питания. Наряду с рекламой натуральных продуктов питания в газетах популяризировались натуральные продукты питания.
 
 Десятисекундная реклама транслировалась 3 раза в день на провинциальном телеканале. Один раз в полдень, один раз во второй половине дня и один раз в прайм-тайм ночью. В эту эпоху плата за телевизионную рекламу была довольно дорогой. Но это было CCTV, которое было высоким, и провинциальная телевизионная станция, рекламирующая эфирное время, все еще была не такой высокой.
 
 Как и сейчас, 3 рекламы за 1 год, обошлись Фэн Юю в несколько сотен тысяч. Но Фэн Юй добавил пункт в контракт, который касался изменения рекламы в любое время. Немного дней более поздно, когда упаковка для сахара была готова, он сделал бы круг мотиваций для его сахара.
 
 Если бы это было в прошлой жизни Фэн Юя, эта реклама не была бы в эфире. "Выбранное масло используется в европейской дворянской кухне." была ложью. Европа не использует соевое масло в эту эпоху. Но сколько людей в Китае знали об этом? Большинство людей в эту эпоху верили всему, что транслировалось по телевизору.
 
 Рекламное сообщение Фэн Юя подчеркнуло, насколько драгоценным было премиальное масло, в сочетании со сценой молодой леди, готовящей с маслом, произвело глубокое впечатление на аудиторию.
 
 Молодой леди кулинария была его сестра, Фэн Даньин. Фэн Юй хотел, чтобы его сестра почувствовала себя звездой рекламы. Он нанял визажиста с ТЕЛЕСТАНЦИИ, чтобы сделать легкий макияж для своей сестры. Это сильно отличалось от тенденции макияжа в эту эпоху, когда все делали макияж и красились ярко-красной помадой. Многие думали, что его сестра не красится.
 
 Даньин Фэн была молодой и красивой, в первую очередь, и, сделав легкий макияж, она не уступает любой кинозвезды. Ли Шицян также был на месте съемок, и он был поражен красотой Даньин Фэн.
 
 На следующий день после показа рекламы, мать Фэн Юя позвонила ему и спросила, не является ли человек, который готовит, его сестрой. После получения ответа от Фэн Юя, ее тон изменился, и она сказала: “она может сниматься в рекламе только потому, что умеет готовить? Она готовит лучше меня?”
 
 Фэн Юй быстро объяснил ей, что это из-за нехватки времени. В следующий раз он заставит свою мать сняться в рекламе.
 
 Объявление может быть изменено через месяц. Приготовление пищи женщиной среднего возраста может иметь лучшие эффекты. Но теперь он лишь хотел привлечь внимание зрителей, и образ его сестры был более подходящим.
 
 ……
 
 В Северном регионе, городе Цзя, две женщины в возрасте 30 лет шли к кооперативу после работы.
 
 “Что вы собираетесь покупать?”
 
 "Тай Хуа Премиум Растительное Масло. Как насчет тебя?”
 
 “Я тоже. Это масло изготовлено по самым передовым технологиям Советского Союза, и оно вкусное.”
 
 "Оно не только вкусное, но и натуральное, без химических добавок. Мой сын посещает школу и не должен есть то растительное масло, сделанное из химикатов.”
 
 “Это верно. Хоть это и дорого, но не сильно завышена цена. Даже дворяне в Европе используют этот тип нефти, и теперь мы можем также испытать быть благородным тоже!”
 
 Этот тип сцен был распространен во многих городах провинции Лунцзян, и эти города отличались от города Бин. Эти города имели более низкий уровень принятия. В тех городах продажи больших бутылок были низкими, но продажи маленьких бутылок были неплохими. Много как раз покупали малые бутылки для того чтобы попробовать его сперва.
 
 Но Фэн Юй знал, что когда телереклама будет выходить в эфир каждый день, люди привыкнут к Премиальному маслу Тай Хуа, и они будут продолжать покупать премиальное кулинарное масло Тай Хуа. Вкус их масла был действительно лучше.
 
 Теперь, Фабрика Тай Хуа наняла много рабочих по указанию Фэн Юя. Заводы в городах работали в 3 смены, но на фабрике Тай Хуа рабочие работали в 4 смены.
 
 Работа с машинами представляла определенную опасность. 
 
 Эти люди не имели серьезного представления о безопасности труда. Они могут получить серьезные травмы или даже умереть, если будут какие-либо несчастные случаи. Если это произойдет, никакой компенсации не будет достаточно.
 
 Это было особенно важно, поскольку в их округе проживало только 20 000 человек. Если бы были какие-либо несчастные случаи на фабрике, новость быстро распространилась бы, и репутация фабрики была бы запятнана.
 
 Фэн Юй также решил поохотиться на двух управляющих сотрудников из города. Но они хотели остаться на государственных заводах, так как для них это считалось ”железной рисовой чашей". Почему они должны идти и работать на небольшой фабрике в сельской местности? Они бы не ушли, даже если бы им предложили в 3 раза больше их нынешних зарплат!
 
 Фэн Юй был разочарован. Он может обучать только свой персонал. Он нанял вышедших на пенсию заводских инспекторов для проведения занятий по безопасности для работников фабрики Тай Хуа, чтобы повысить их осведомленность о безопасности.
 
 Этот период они изготовили почти 100 тонн соевого и 15 тыс. тонн соевого масла. Как раз с маслом сои, Фабрика Тай Хуа получила больше чем 15,000 юаней.
 
 Это был всего лишь короткий период времени, и они могли заработать так много. Фэн Синтай был вне себя от радости. Основываясь на этом результате, фабрика могла сделать около 40 000 юаней в месяц и близко к 500 000 юаней в год!
 
 Так вот, он был убежден в том, что сказал его сын. 3 года до рубежа 1000 юаней в 10 000 юаней. Но в то же время он тоже волновался. Они произвели так много сахара, но он все еще не был продан общественности. Может быть, этот сахар был непопулярен? Почему бы не продать эти машины для производства сахара и сделать больше машин для производства соевого масла. Эти соевые масла были популярны и можно заработать больше денег!
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      Глава 90-Технология является наиболее прибыльной
 
 Хотя Фэн Юй не был профессионалом в продажах, у него было преимущество знаний будущих лет. Таким образом, даже если он не смог создать некоторые чудеса продаж, но он никогда не будет делать потери.
 
 Фэн Юй попросил У Чжигана связаться с торговцами сахаром и кормами для животных из других провинций. Акцент на соевое масло был сделан лишь временно. Он был уверен, что этот бизнес будет прибыльным как минимум в течение 3-5 лет.
 
 Прежде чем Фэн Юй начал продвигать свой сахар, машины, которые он заказал для машиностроительного завода, прибыли в город Бин.
 
 Ли Шицян отправился в деревню и привел трех экспертов обратно в город Бин. Они больше не были нужны на фабрике, но Фэн Юй все еще нуждался в них.
 
 "Директор Ли, производственная линия прибыла. Пожалуйста, пришлите кого-нибудь забрать ее.”
 
 Ли Миндэ вскочил со стула. Он ждал этой новости много дней.
 
 “Это замечательно. Я попрошу своих людей немедленно подойти.”
 
 "Директор Ли, это список закупок нашей компании. Пожалуйста, посмотрите и сделайте платежи.”
 
 Ли Миндэ был шокирован. Зачем Фэн Юю показывать ему список закупок? Таким образом, он будет знать реальную стоимость машины.
 
 Хотя, даже если Фэн Юй не скажет ему о фактических затратах, у него есть способы это выяснить. Но это две разные вещи.
 
 Ли Миндэ взял список у Фэн Юя и был удивлен, что машины были настолько дешевыми!
 
 Он не мог понять, что, так как машины были настолько дешевы, даже если Фэн Юй увеличил цены на 20%, он также согласился бы на это. Бюджет, который он получил от городской власти, был немаленькой суммой.
 
 "Мистер Фэн, сколько я должен заплатить Вашей компании? - Спросил Ли Миндэ. Если бы Фэн Юй хотел 10%, он бы согласился на это на месте. Но если Фэн Юй захочет большего, он попросит правительство надавить на него. Если он смог накопить на машиностроительный завод, значит, он копил деньги для правительства города.
 
 “Это было написано в списке. Все оборудование обошлось в 2 миллиона рублей, транспорт и налоги-в 400 тысяч рублей. Общая сумма составит 2,4 млн рублей. Не говорите мне, что директор Ли не хочет платить? Если вам не нужны эти машины, я могу продать их за 3 миллиона рублей фабрике в провинции Линь.”
 
 “Я хочу. Кто сказал, что мне не нужны эти машины? Я пришлю тебе деньги позже. Нет, я попрошу своих людей перевести деньги вам сейчас же!”
 
 Ли Миндэ знал, что Фэн Юй не блефовал. Даже если эти машины были оценены в 4 миллиона рублей, было много фабрик в очереди, чтобы купить у него. Но почему Фэн Юй не сообщил ему до прибытия машин? Он мог бы просить своих руководителей принять надлежащие меры для избежания налогов.
 
 Фэн Юй улыбнулся и махнул рукой “ не торопись. У меня есть один вопрос. Кто-нибудь из сотрудников вашей фабрики учился раньше в Советском Союзе? Нет? Тогда кто-нибудь из них работал в Советском Союзе раньше? Нет? Тогда вы все можете справиться с настройкой и калибровкой этих машин?”
 
 Ли Миндэ был смущен. То, что сказал Фэн Юй, было правдой. Эти машины были более продвинутыми, чем на его заводе. Он не был уверен в том, что сам выполнит настройку и калибровку этих машин. Похоже, что он может только попросить своих лидеров о помощи, чтобы прислать инженеров с крупных заводов.
 
 “Мы сможем в этом разобраться.”
 
 Фэн Юй кивнул. Это было так, как он ожидал.
 
 "О да, директор Ли. Я также приобрел партию сельскохозяйственной техники. Она включает в себя дизайн и чертежи тракторов, сеялок, роторных культиваторов, комбайнов и других типов машин. Тебе это интересно?" Спросил Фэн Юй.
 
 Дыхание Ли Миндэ стало тяжелым “Мистер Фэн, вы серьезно? У вас есть технологии для этих машин?”
 
 “Да, и не только это. Я также нанял 3 экспертов в области проектирования и изготовления оборудования. Не только они могут помочь Вам с установкой производственных линий и тарировки, но они могут также помочь вам модернизировать ваши существующие машины. Конечно, они могут также научить этим новым технологиям ваших инженеров!”
 
 “Тогда я могу только поблагодарить вас. От имени 800 сотрудников машиностроительного завода я благодарю г-на Фэна ……”
 
 "Подождите-ка секунду. Не благодари меня. Как я уже сказал ранее, я потратил много на эти технологии и заплатил высокую зарплату этим трем экспертам. Директор Ли действительно хочет забрать их бесплатно?" Фэн Юй был расстроен. Разве он не ясно дал понять прямо сейчас? Все это очень дорого стоит. За что директор Ли его Благодарил? 
 
 Ли Миндэ смущенно рассмеялся Сколько еще мы должны заплатить за эти технологии и трех экспертов?
 
 У Фэн Юя было удовлетворенное выражение на лице. Вот именно. Я не зарабатывал на этих машинах, а вы думали, что я занимаюсь благотворительностью?
 
 “Не дорого. Всего 3 миллиона рублей. Эти 3 эксперта могут работать на вас в течение шести месяцев, и они уйдут после этого.”
 
 "Сколько стоит? 3 миллиона рублей? Мистер Фэн, Вы не можете просить такие высокие цены!" Ли Миндэ был поражен. Он не ожидал, что эти технологии и специалисты будут стоить дороже машин!
 
 "Как эта цена оказалась слишком высокой? Если директор Ли не заинтересован, вы можете сказать мне прямо. Я много потратил на эти технологии и специалистов, и даже не заработал на вас. Это всего 3 миллиона рублей, и машиностроительный завод нашего города Бин опередил бы весь Китай и даже весь мир по производству сельскохозяйственной техники. Кроме того, есть три эксперта, чтобы направлять вас. Это хорошо, а вы все еще чувствуете, что это дорого?" Фэн Юй сказал с потрясенным выражением на лице.
 
 Фактически эти технологии и машины обошлись в 2 миллиона рублей. Хотя эти машины были усовершенствованы, они не были новейшими технологиями. Кириленко предложил Фэн Юю 800 000 рублей за эти машины, а 120 000 рублей-за документы и чертежи технологий.
 
 Конечно, Кириленко получил за них гораздо меньше. Если бы эти технологии продавались на открытом рынке, то было бы выручено гораздо больше 3 миллионов рублей.
 
 Фэн Юй попросил Кириленко включить цены на технологии вместе с машинами. Хотя налоги для этого будут выше, это скроет стоимость технологий. Кириленко также было нелегко заполучить их в свои руки, и были риски. В будущем у них тоже может не быть такой возможности. Как мог Фэн Юй упустить эту возможность, чтобы получить прибыль?
 
 "Мистер Фэн, мы все жители города Бин, и это было на благо города. Разве цена технологий не может быть ниже?”
 
 Теперь директор Ли хочет поговорить об отношениях? Кто обскакал Фэн Юя раньше?
 
 "Айя, я вдруг вспомнил, что завтра мне нужно съездить в провинцию Линь. Мне сегодня нужно отдохнуть пораньше. Так что, если больше ничего нет, я пойду." Фэн Юй сказал и встал.
 
 Ли Миндэ протянул руки и нажал на плечи Фэн Юя, отталкивая его обратно в кресло: "Мистер Фэн, мы еще не закончили обсуждение. Пожалуйста, останься еще ненадолго.”
 
 Фэн Юй сказал с сердитым выражением: Что тут обсуждать? Ты единственный, кто думает, что это дорого. Не проблема. Я также чувствовал, что цена немного высокая. Может быть, эти советы обманули меня. Я поеду в провинцию Линь и спрошу у фабрик. 
 
 "Нет, нет, нет. Мистер Фэн, пожалуйста, подождите немного. Сначала мне нужно сделать несколько звонков. Пожалуйста, останьтесь на обед в нашей столовой. Я дам вам ответ позже во второй половине дня!”
 
 Фэн Юй "неохотно" согласился ждать хороших новостей от Ли Миндэ.
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      Глава 91 – Неожиданное приглашение
 
 У Фэн Юя не было шанса дождаться хороших новостей от Ли Миндэ. Он получил плохую новость: приглашение от заместителя Мэра города!
 
 Первой реакцией Фэн Юя было то, что Ли Миндэ снова что-то задумал. Он, должно быть, использует свои связи с заместителем мэра, чтобы заставить Фэн Юя продать или даже отдать технологию и экспертов на завод!
 
 Фэн Юй действительно ненавидит этого Ли Миндэ. Фэн Юй думал, что Ли Миндэ обвинил Фэн Юя в контрабанде только для того, чтобы защитить интересы фабрики и ее персонала, и из-за этого он не стал винить его. Но теперь этот парень снова создавал ему проблемы!
 
 Однако Фэн Юй также ждал возможности встретиться с заместителем мэра. Одной из причин, по которой он продавал машины и технологии по отдельности, была возможность встретиться с заместителем мэра. Он хотел использовать заместителя Мэра, чтобы усилить безопасность города Бин.
 
 Но когда он встретился с заместителем мэра, он был удивлен. Почему он был заместителем мэра?
 
 Заместитель мэра, который сидел за своим столом и улыбался Фэн Юю, был не кто иной, как Чжан Жуйцян!
 
 "Главный Чжан...... Нет, Чжан не может быть заместителем мэра, почему это ты?”
 
 "Ха-ха-ха. Вы удивлены? Меня перевели сюда вчера. В будущем я буду работать здесь, в городском Правительстве.” Жуйцяну было радостно. Он редко получает шанс увидеть удивленный взгляд Фэн Юч. Этот Фэн Юй всегда был спокойным и сдержанным, и похоже, что он получил все под свой контроль. Ха-ха, ты удивлен?
 
 Фэн Юй был удивлен, но не шокирован. Он знал, что Чжан Жуйцян будет переведен в городское правительство на должность заместителя Мэра, а затем назначен на должность мэра. После этого его повысят в министерство Штатов. Но Фэн Юй не мог вспомнить точные даты, когда все это случилось.
 
 Он не был уверен, когда Чжан Жуйцян был переведен сюда в его прошлой жизни, но он знал, что передача Чжан Жуйцяна должна быть примерно в этот период.
 
 Я был немного удивлен, но не очень удивился. Для такого талантливого человека, как вы, вы и должны быть в городском Правительстве. Поздравляю с повышением.
 
 "Знаешь, почему я пригласил тебя сюда сегодня?" Чжан Жуйцян встал и подошел к дивану вместе с Фэн Юем.
 
 "Вы хотели, чтобы я знал, где Ваш офис, чтобы я знал, где вас искать?" Фэн Юй притворился, что не знает причину.
 
 "Прекрати притворяться со мной. Вы импортировали эти передовые машины из Советского Союза для продажи на наш машиностроительный завод. Это очень хорошая новость. Вы делаете вклад в нашу Родину. Но зачем за технологии нужны такие высокие цены?" Чжан Жуйцян указал на Фэн Юя и спросил.
 
 “Я невиновен. Мэр Чжан, Ли Миндэ сказал вам, что я импортировал эти машины из Советского Союза за 2 миллиона рублей, и вместе с налогами и транспортными сборами общая сумма составляет 2,4 миллиона рублей. Провинция Линь предложила мне высокую цену, но я им не продал. Ли Миндэ хотел заплатить мне всего 2,4 миллиона рублей. Я делаю здесь убыток. Мне также нужно потратить деньги, чтобы развлечь этих Советов. Моя фактическая стоимость на эти машины составила более 3 миллионов рублей!”
 
 “На самом деле?" Чжан Жуйцян не поверил Фэн Юю. Если бы это было более 3 миллионов рублей, почему Фэн Юй позволил ли Миндэ увидеть список закупок его компании?
 
 “Конечно, это правда! Если бы не я, используя свои связи, Вы не смогли бы получить эти технологии даже за 5 миллионов рублей. Вы можете пойти и спросить Ли Миндэ, может ли он купить такие машины? Технологии были дороже машин. "Великий" только что сказал, что наука и техника - самые важные вещи для производства.”
 
 В сентябре "Великий" только что представил концепцию науки и техники как наиболее важных вещей для производства. Чжан Жуйцян знал об этом, но он не ожидал, что Фэн Юй тоже знал об этом.
 
 Я буду говорить вам правду. Городское правительство дало фабрике машинного оборудования бюджет 15 миллионов юаней. 2,4 млн рублей за машины, остальное за технологию.”
 
 Это было даже не 4 миллиона рублей. Это было значительное расхождение с тем, что Фэн Юй ожидал. Фэн Юй думал, что технология стоила как минимум 20 миллионов юаней. Несмотря на то, что на приобретение технологии он потратил 2 миллиона рублей, Кириленко все равно должен.
 
 Кроме того, машины и технологии стоили более 5 миллионов рублей. Фэн Юй даже чувствовал, что 20 миллионов юаней было слишком мало. Теперь ему предложили всего 15 миллионов юаней, разница была слишком велика.
 
 “Мэр Чжан также считает, что эти технологии должны быть дешевле, чем машины? Не проблема. Я могу пойти на машиностроительный завод провинции Линь. Я думаю, что они готовы дать мне хорошую цену за это. Верите ли вы, что если я распространю слова о том, что у меня есть технологии Советского Союза для сельскохозяйственных машин, я смогу продать эти технологии более чем за 15 миллионов юаней?”
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя и улыбнулся: "Тогда почему ты этого не сделал? Хорошо, просто скажи мне, чего ты хочешь, кроме денег. Если это не является незаконным, я мог бы согласиться на это.”
 
 Годы Чжан Жуйцян в государственной службе не было для шоу. Он мог подняться на эту должность до 40 лет, это означало, что он был компетентен. Так как Фэн Юй сказал все это, то он должен хотеть что-то, что было не в денежном выражении.
 
 Фэн Юй коснулся носа от смущения, когда увидел, что Чжан Жуйцян получил то, что он имел в виду: “На самом деле, я также хотел сделать что-то для своей родины, и я готов принять более низкую цену. Раз уж вы упомянули об этом, то у меня есть небольшая просьба. Тебе не кажется, что в Бин Сити немного хаотично?”
 
 "Хаотично? Что ты имеешь в виду? Планирование города или охрана или что-то еще?”
 
 “Безопасность. Закон и порядок имеют решающее значение для города, чтобы привлечь инвесторов. Ранее моя компания была разгромлена, и Вы также знали об этом. Племянник Сун Лаосы был так высокомерен, не говоря уже о самом Сун Лаосиы. Теперь Сун Лаосы по-прежнему наслаждается своей жизнью. Есть еще калека Ван, брат Ке, и западные булочки. Все они - тайные общества. Честно говоря, если бы не чувства, которые я испытывал к городу Бин, я бы перевез свою компанию в другое место. Хотя, возможно, мне придется начать с нуля снова. Но это лучше, чем жить в страхе каждый день.”
 
 Первоначальный план Фэн Юя состоял в том, чтобы рассказать об этом заместителю Мэра и позволить ему сообщить начальству. Если Городское правительство решит действовать против этих банд, то эти боссы будут ликвидированы. Это беспокоило Фэн Юя в течение длительного времени.
 
 Чжан Жуйцян достал сигарету из коробки и глубоко вдохнул. Он долгое время молчал. 
 
 Фэн Юй был разочарован. Не может быть, что у городских властей не было намерений очистить эти банды, или они ждут, когда Центральное правительство передаст инструкции? Или фишки, которые Фэн Юй использовал для переговоров с Чжан Жуйцяном, были недостаточно привлекательны?
 
 “Меня только что перевели сюда, и я до сих пор не знаком с людьми и вещами здесь. Лидеры могут меня не послушать.”
 
 Чжан Жуйцян знал, что лидеры используют эти банды для грязных дел, когда это необходимо. В то же время, они также собирали доказательства против них. Как только у них будет достаточно доказательств, они арестуют эти банды. Если бы они остановили эти банды сейчас, это было бы бесполезно. Вот почему Чжан Жуйцян не пообещал Фэн Юю.
 
 “Итак, вы собираетесь сидеть здесь и ничего не делать? Они могут внести свой вклад в экономику города Бин, но они также приносят больше вреда городу! Я не верю, что ты не знаешь об их злодеяниях. Это не просто слухи.”
 
 Фэн Юй был в ярости. Если бы хороший человек сделал что-то плохое, его бы все ругали и наказывали. Но если злой человек сделал доброе дело, все простят плохие вещи, которые он сделал в прошлом? Вот почему хорошим людям трудно стать святыми, но для злого человека, который был готов измениться к лучшему, он сразу станет святым!
 
 “Я не позволю им остаться. В течение года они будут ликвидированы. Я клянусь этой вечеринкой!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/338639
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      Глава 92 – Используя технологию в обмен на акции
 
 Хотя Чжан Жуйцян пообещал Фэн Юю, он все еще не был удовлетворен. В оригинальной временной шкале эти люди, такие как Сун Лаосы и Калека Ван, все еще могут наслаждаться своей жизнью в течение еще 2 лет. Время было сокращено, но этого было недостаточно. 
 
 Многие состоятельные люди любят жертвовать деньги полиции и правительству, чтобы улучшить безопасность. Потому что даже если вы богаты и в состоянии нанять телохранителей, но вас все равно настигнет злодей.
 
 Прямо как богатейший человек Гонконга, Супермен Ли. Он был влиятельным человеком, но его сына все равно легко похитили похитители. Похитители даже пошли к нему домой требовать выкуп в сто миллионов.
 
 После этого Супермен Ли пожертвовал большую сумму денег полиции и правительству для улучшения систем мониторинга и полицейского оборудования. Но какая от этого польза? Сто миллионов пропало, и об этом знает весь мир. Это даже вызвало падение цен на акции компании Супермена Ли.
 
 Фэн Юй не хочет этого. Он все же предпочитает безопасность больших городов в своей предыдущей жизни. Не было никакого оружия и не так много желающих рисковать своей жизнью.
 
 Мэр Чжан, я только что ясно дал это понять. Если вы хотите, чтобы я принял такие низкие цены, то вы должны улучшить безопасность. Если нет закона и порядка, кто готов прийти и вложить сюда? Это бизнес. Поскольку Вы не в состоянии удовлетворить мои требования, то вы должны дать мне цену, которая меня удовлетворяет. Я никогда не смогу принять несколько миллионов юаней!”
 
 “У вас могут быть другие условия, например, меньший подоходный налог или налог на компанию.”
 
 “В этом нет необходимости. Я буду платить все налоги, я обязан платить без единого цента меньше.”
 
 “Это не совсем правильно. Насколько я знаю, Ваша компания продает подержанные машины, и те машины люкс-класса. Но нет никаких записей о Вашей компании импорт подержанных автомобилей, не платить налоги за эти машины." Чжан Жуйцян показал одну из своих карточек.
 
 Чжан Жуйцян узнал об этом? Фэн Юй все еще думал, что он проделал отличную работу, чтобы сохранить это в секрете, и этот секрет будет длиться до последней партии автомобилей.
 
 "Я импортировал металлолом и запчасти для автомобилей, за которые платил налоги. Есть ли какие-то проблемы? Те машины, которые продавала моя компания, мы собирали сами. Департамент транспортных средств осмотрел автомобили и позволил нам продать их." Фэн Юй парировал.
 
 Он использовал лазейку. Если бы городские власти занялись этим вопросом, это все равно было бы очень хлопотно для него. Но если бы он не сделал этого в первую очередь, он получил бы так много прибыли.
 
 "Город не преследовал вас за использование этой лазейки.”
 
 "Мой бизнес легален! Если есть какой-то закон, который гласит, что то, что я делаю, незаконно, идите и закройте его." Спорил Фэн Юй.
 
 “Нет смысла спорить. Это все равно одно и то же. Если у вас есть другие условия, говорите.”
 
 "Я действительно могу сформулировать какие-то условия?" Спросил Фэн Юй.
 
 Чжан Жуйцян осторожно ответил: "Это не может быть незаконным, и Вы не можете использовать какие-либо лазейки.”
 
 “Штраф. Те технологии и специалистов можно дать к фабрике машинного оборудования для не одиночного цента, но...... Я хочу обменять их на акции!”
 
 Эти технологии стоили, по крайней мере, сто миллионов юаней и попросить Фэн Юя продать их за несколько миллионов? Как он мог на это согласиться? Так как вы хотите эти технологии, то позвольте мне быть акционером. Мы можем ДЕЛИТЬ доходы вместе.
 
 “Что ты хочешь сказать? Обмен на акции?”
 
 “Утвердительный ответ. Есть много акционерных компаний и заводов. Почему не может наша Фабрика машинного оборудования города Бин использовать систему пакет акции? Я использую свои технологии в обмен на акции завода. Таким образом, завод способен экономить средства и использовать передовые технологии по производству сельскохозяйственной техники. Это беспроигрышная ситуация.”
 
 “Это...... Я боюсь, что это не может быть сделано.”
 
 Чжан Жуйцян покачал головой. Как государственная фабрика может позволить физическому лицу стать акционером? Хотя по закону ничего плохого не было, были и прецеденты. Однако они поступают от прямых иностранных инвесторов, а государственные предприятия несут убытки. Даже тогда было много споров. Машиностроительный завод все еще получал прибыль, и Городское правительство все еще могло получать долю прибыли каждый год.
 
 С системой владения акциями и вливанием частного капитала, означает ли это, что Фэн Юй будет водителем заднего сиденья? Несмотря на то, что он знал, что Фэн Юй был очень способным, но с точки зрения лидеров городского правительства, Фэн Юй был всего лишь ребенком, и это было смешно для ребенка быть одним из боссов машиностроительного завода!
 
 Чжан Жуйцян выразил свою озабоченность, но Фэн Юй чувствовал, что это не проблема. Он задал Чжан Жуйцяну всего три вопроса:
 
 1. Если с завода нет технологий, и только передовая техника, как долго будет работать завод, чтобы быть лучшим в Китае?
 
 2. Он владеет этими технологиями, и если он решил продать их другим корпорациям, может ли городская власть остановить его?
 
 3. Фабрика машинного оборудования, будет самой лучшей в Китае с этими технологиями и 3 специалистами?
 
 Фэн Юй продолжал делать акцент на Китае, и глаза Чжан Жуйцяна светлеют. Фэн Юй знал, что Чжан Жуйцян был переведен в Правительство города, чтобы быть заместителем мэра, чтобы контролировать привлечение инвесторов и внешнюю торговлю. Он также отвечал за реформы предприятия.
 
 Кроме того, в начале этого года было преобразовано в акционерную систему около 600-700 государственных предприятий. Были предприятия, масштабы которых в несколько раз превышали машиностроительный завод, и не все были убыточными. 
 
 Чжан Жуйцян также запланировал преобразовать некоторые государственные предприятия в городе Бин в систему пакет акций как пилотное испытание. Но он никогда не считал машиностроительный завод прибыльным. Но после того, как Фэн Юй задал ему эти вопросы, он был уверен, что если машиностроительный завод будет реформирован, завод будет лучшим в Китае. Для него это было бы большим достижением!
 
 Если городская власть на это согласится, сколько вы инвестируете и сколько акций хотите?м- Спросил Чжан Жуйцян.
 
 “Я не выйду ни с одним центом. Я буду использовать эти технологии и трех экспертов для обмена на акции. Я хочу акции на 3 миллиона рублей. Я хорошо понимаю финансовую отчетность, и Мои акции будут в соответствии с долей от общей стоимости завода. Я не возьму ни одной доли больше или меньше! Если вы все попытаетесь быть смешными и чирикать цифры, то эта сделка будет закрыта. Я продам всю эту техническую информацию Машиностроительному заводу в провинции Линь. Я уже давал вам скидки на цены на машины. Если город все еще не согласен на это, то это все.”
 
 И это все? Чжан Жуйцян посмотрел Фэн Юя прямо в глаза. Фэн Юй подразумевал, что он все еще может заполучить другие передовые машины и технологии?
 
 Если это так, то этот Фэн Юй-сокровище. Машиностроительный завод также стоил того, чтобы городское правительство инвестировало. В будущем, фабрика будет иметь потенциал принести в сериях профитов для города.
 
 Это всего 3 миллиона рублей инвестиций. Городские власти могут вложить средства в Увеличение стоимости активов машиностроительного завода до более чем 3 млн рублей, а затем вернуть эти средства. 
 
 “Окей. Я поговорю с городским правительством и свяжусь с вами в течение недели.”
 
 “3 дня. Я буду ждать только 3 дня. Если Вы не вернетесь ко мне через 3 дня, я поеду в провинцию Джи. Провинция Чжи также подталкивает меня к ответу.”
 
 Фэн Юй также давил на Чжан Жуйцяня. Если через 7 дней вы вернетесь ко мне и скажете, что вам все еще нужно обсудить и перетащить еще на 7 дней, а потом, еще на 7 дней, Стоимость этих технологий упадет. Он должен заставить Город принять решение как можно скорее.
 
 Чжан Жуйцян стиснул зубы и сказал: “Хорошо, 3 дня!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/338640
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      Глава 93-Фэн Синтай снова создает компанию
 
 Три дня спустя, Фэн Синтай был затащен в машину С Ли Шицяном с фабрики по производству продуктов питания и отправлен в город Бин.
 
 “Ты сделал что-то плохое в школе? Почему ты попросил меня прийти?”
 
 Фэн Синтай первым делом спросил сына, когда тот увидел его. Это заставило Фэн Юя почувствовать боль.
 
 “Папа, о чем ты говоришь? Я хороший мальчик. Я бы никогда не сделал ничего плохого. Сегодня хорошие новости.”
 
 “Я действительно очень занят. Просто высказывай свое мнение. Мы только вчера получили более 10 тысяч тонн сои, и мы очень заняты. Куда делись эти три эксперта? После того как вы заканчиваете использовать их, отправьте их назад в фабрику. Без них скорость производства упала более чем на 10%.”
 
 Фэн Юй посмотрел на своего отца. Он действительно думал, что эти эксперты были наняты для этой маленькой фабрики?
 
 "Папа, это не имеет значения. Теперь важно то, что вы создаете другую компанию!”
 
 Фэн Ю ждал похвалы отца, но он получил плевок в затылок.
 
 "Я едва справляюсь с одним заводом, а вы создаете другую компанию? Ты хочешь довести меня до смерти?”
 
 Фэн Юй потер затылок и сказал: "Папа, ты когда-нибудь делал что-нибудь для торговой компании Тай Хуа в городе Бин? Как ты можешь говорить, что я работаю на тебя до смерти? Я сказал тебе позволить другим управлять фабрикой, но ты настоял на том, чтобы управлять ею сам.”
 
 “Вы совершенно правы. Тогда скажи мне, почему ты создаешь другую компанию? Для чего нужна эта компания?" Фэн Синтай рассмеялся и потер затылок своего сына.
 
 "Вы знаете о машиностроительном заводе города Бин? Пахотная машина и сеялка в нашей ферме были произведены этой фабрикой.”
 
 "Вы хотите создать машиностроительный завод?”
 
 "Нет, я покупаю долю машиностроительного завода. Завтра вы подпишете контракт, а затем станете одним из акционеров машиностроительного завода города Бин. В дальнейшем вы будете получать по 10 центов с каждого заработанного заводом доллара.”
 
 "Что? Покупка доли в машиностроительном заводе? Сколько это будет стоить? Если у вас есть деньги, почему бы вам не купить больше машин для производства соевого масла? Мы можем сделать много из соевого масла.”
 
 "Папа, я уже заплатил эти деньги.”
 
 Пощечина!
 
 "Ты этот никчемный сын! Кто позволил вам принимать такие решения?”
 
 Фэн Юй отошел на расстояние, которое он чувствовал в безопасности и терпеливо объяснил: "Папа, эти инвестиции, безусловно, сделают деньги, и я использую технологии для обмена на акции. Я использую техническую информацию из Советского Союза. Подумайте об этом, мы не используем эти технологии. Вы собираетесь создать машиностроительный завод? Я хотел продать им эту информацию, но они не могут себе этого позволить, поэтому они использовали свои акции для обмена на эти технологии. Если Вы не собираетесь подписывать договор, то потраченные деньги будут выброшены на ветер.”
 
 Когда Фэн Синтай услышал, что деньги будут потрачены впустую, если он не подпишет контракт, он пристально посмотрел на Фэн Юя “Это в последний раз. Если ты сделаешь это снова в будущем, я забью тебя до смерти! Сяо Ли, ты должен внимательно следить за ним и убедиться, что он ходит в школу. Денег, которые мы зарабатываем, недостаточно? Каждый день думает только о том, чтобы заработать больше денег. Он становится рабом денег!”
 
 Ли Шицян прикрыл рот, чтобы не рассмеяться вслух. Он сказал: "Дядя Фэн, результаты Сяо Юи на промежуточных экзаменах были неплохими. Я внимательно следил за его учебой.”
 
 “Что плохого в попытке заработать больше денег?" Мягко сказал себе Фэн Юй.
 
 “Что ты хочешь сказать? Говори громче!”
 
 “Ничего. Папа, не волнуйся. Я не буду просить вас снова создавать компании!" Фэн Юй сказал и подумал про себя. В следующем году я подам заявление на получение удостоверения личности и самостоятельно создам компании!
 
 “Это верно. Нужно хорошо учиться и поступить в хороший университет. Какой смысл иметь столько денег? Люди все равно будут смотреть на тебя свысока."Фэн Синтай был удовлетворен изменением отношения Фэн Юя.
 
 После этого Фэн Синтай начал говорить о фабрике по переработке продуктов. Сотрудник Департамента сельского хозяйства пообещал вручить ему награду в конце года, и он будет на районной телестанции ее получать.
 
 Фэн Юй просто терпеливо выслушал и сказал что-то вроде “Ах!” , “На самом деле?", "Это замечательно!” чтобы показать, что он слушает. Это заставило Фэн Синтая сиять радостью.
 
 "Эх, где Дунцзюнь?”
 
 Сердце Фэн Юя подпрыгнуло. Вот и все. Он был на грани разоблачения.
 
 И почти сразу Ли Шицян ответил: "В школе.”
 
 Фэн Юй внезапно почувствовал смертельное намерение, и он быстро отступает, чтобы увернуться от руки отца.
 
 “Этот бесполезный сын! Ты снова пропускаешь уроки! Не смей бежать? Я забью тебя до смерти! Сяо Ли, останови его от бегства!”
 
 …
 
 Фэн Юй лежал лицом вниз на диване после того, как его наказал отец: "Папа, у меня все еще есть занятия завтра днем. Как я буду сидеть на этом стуле?” 
 
 "Какой день? Тебе лучше вернуться в школу утром!”
 
 “Но утром мы подписываем контракт с Машиностроительным заводом.”
 
 “Я могу подписать контракт с Сяо Ли. Вам не нужно присутствовать!”
 
 "Папа, ты знаешь, что в контракте много ловушек? Кроме того, я держусь за технологические документы, а другая сторона не подпишет контракт, если меня не увидит. Будьте уверены, это в последний раз. Я больше не буду пропускать занятия." В его сердце: я не буду пойман тобой, если снова пропущу занятия.
 
 На следующий день, в десять утра, они поехали в городское правительство. Чжан Жуйцян убедил своих лидеров согласиться на реструктуризацию машиностроительного завода в течение 3 дней. В будущем машиностроительный завод Бин Сити будет переименован в Машиностроительную корпорацию Бин Сити. Конечно, завод по-прежнему будет производить сельскохозяйственную технику.
 
 Сидя в центре конференц-зала, Фэн Синтай чувствовал себя очень некомфортно. Все вокруг него были лидерами, директорами или чиновниками. Самый высокий рейтинг среди них - заместитель мэра!
 
 Это был заместитель мэра города и был гораздо выше, чем сотрудник Департамента сельского хозяйства. Ранее заместитель мэра даже пожал ему руку. До сих пор его ладони все еще потели.
 
 Фэн Юй внимательно прочитал контракт и использовал ручку, чтобы изменить некоторые условия контракта. Он сказал Чжан Жуйцяну, когда передал ему контракт “Эти условия должны быть изменены. Мы не можем принять такие необоснованные положения.”
 
 “Что случилось? Тот, кто владеет большим количеством акций, будет иметь последнее слово.”
 
 “Это правда, но Вы не можете лишить нас права высказывать свое мнение. Также, мы должны иметь право проверить Финансы и любое количество включая больше чем 10 000 РМБ, нужно быть одобренным нашим утвержденным персоналом. Если нет, то деньги не могут быть перемещены. Эти положения, которые я просил, не являются необоснованными. Есть еще один пункт. Процент наших акций должен остаться прежним, если в будущем будут какие-то вливания капитала. Мы можем согласиться с тем, что в Совете будет только один человек, но если будет какое-либо предложение с участием более миллиона юаней, у нас будет право вето!”
 
 Слишком хлопотно просить вашей стороны одобрения по финансовым вопросам. Кроме того, почему капитал не может быть изменен при вливании капитала? Вы вложили меньший капитал, и поэтому процент ваших акций будет меньше. Наконец, голосование по вопросу о праве вето является смехотворным. Я никогда не слышал о нем раньше! - Ли Миндэ громко парировал. 
 
 “Финансы корпорации должны контролироваться всеми акционерами. Но это всего лишь формальность. Каждая корпорация работает таким образом. Если вы вводите больше капитала, мы также сделаем то же самое. Не волнуйся. Что касается последнего пункта, то он самый важный. Если все согласились пожертвовать 10 миллионов юаней городскому правительству, я тоже должен следовать?" Фэн Юй усмехнулся. 
 
 В контракте были и другие вопросы, на которые Фэн Юй не указал. Это считалось приданием лицу городского правительства. Если городские власти не согласятся на 3 пункта, то он не позволит отцу подписать контракт!
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      Глава 94-успешное становление акционером
 
 Для Фэн Юя было невозможно принять эти необоснованные положения, установленные городским правительством. Если бы это был иностранный инвестор, Городское правительство могло бы не делать этого, но Фэн Юй был местным жителем из провинции Лонцзян.
 
 Первоначальная стоимость машиностроительного завода составляла лишь немногим более 10 миллионов рублей, но неожиданно была завышена до 27 миллионов рублей. Отчасти из-за того, что Городское правительство вкладывает в него капитал. Но основные средства были переоценены.
 
 Молча, Фэн Юй уже уступал городскому правительству. Если бы не поддержание хорошего впечатления и будущее сотрудничество с правительством, Фэн Юй бы указал на это. Городские власти относились к нему как к неудачнику!
 
 Машиностроительный завод хотел разбавить акции Фэн Юя, но Фэн Юй тоже думал об этом. Он медленно позволит этой фабрике стать частью его конгломерата!
 
 Директор Фэн, пожалуйста, дайте нам свое мнение. Ли Минде повернулся к Фэн Синтаю. Так как он не может справиться с молодым, то он попытается убедить старшего Фэна.
 
 Хотя Фэн Синтай не совсем понимает, что происходит, он все еще полностью доверяет своему сыну. Он покачал головой и сказал, что у него нет других мнений, пока правительство города не соглашается на условия Фэн Юй.
 
 Чиновники из департамента сельского хозяйства и некоторые руководители машиностроительного завода пытались убедить Фэн Юя. В конце концов, они начали давить на него, используя национальные интересы.
 
 Фэн Юй просто проигнорировал их. Это тоже была не какая-то военная продукция. Были только сельскохозяйственные машины. Они также выиграют от этого. Кроме того, Фэн Юй уже сделал некоторые уступки. Если нет, он объединит машины и технологии, и постарается с ними договориться. Он попросит по крайней мере 20% акций!
 
 Чжан Чжучиан увидел, что переговоры не шли хорошо, и обе стороны уже начали спорить. Он немедленно вмешался.
 
 "Мистер Фэн, мы вчера пришли к соглашению, но почему сегодня оно изменилось?”
 
 "Вы спрашиваете меня? Ты должен спросить у них. Мы не говорим о чем-то другом. Только эти производственные машины. Я только что продал эти машины заводу за 2,4 миллиона рублей, а сейчас они оцениваются в 4 миллиона рублей и утверждают, что эти машины стоят столько. Один взгляд, и вы должны понять, кто виноват. Если я могу импортировать набор машин, то я могу импортировать другой набор. Я могу легко найти 10 заинтересованных сторон, которые хотят работать со мной. Это потому, что я в состоянии импортировать самые передовые машины и у меня есть самые передовые технологии!”
 
 Ли Мингде, вы все ошибаетесь. Вы все должны серьезно подумать над положениями мистера Фэна. Чжан Жуйцян намекнул.
 
 Он уже знал, что с документами что-то не так. Он также делал это, чтобы получить максимальную выгоду для города. Но он не ожидал, что машиностроительный завод будет таким паршивым. Раздувая стоимость основных средств и позволяя другой стороне узнать о куче бесполезных, на первый взгляд, людей!
 
 Во время встреч в городском Правительстве им было поручено построить хорошие отношения с Фэн Юем. Если он смог заполучить в свои руки передовые машины и технологии Советского Союза, значит, он компетентен. Если бы город Бин мог получить больше этих машин и технологий, то это был только вопрос времени для города Бин, чтобы восстановить свою былую славу промышленной базы страны.
 
 "Сынок, что происходит? Вы говорите, что эти люди пытаются нас обмануть?"Фэн Синтай оттянул Фэн Юя в сторону и тихо спросил. Эти лидеры не должны обманывать людей.
 
 "Не беспокойтесь. Я намеренно позволил им обмануть меня. Без поддержки моторного завода, городского правительства или даже Правительства провинции нам также будет трудно выжить. Будьте уверены. Мы не понесем никаких потерь.”
 
 Сейчас Кириленко испытывал трудности с получением этих машин и технологий. Риск был огромным. Но это было из-за низких цен, которые предлагал Кириленко, и с некоторыми заводами было непросто договориться.
 
 Всего лишь один год, и экономика Советского Союза будет на самом низком уровне. Больше заводов закроют, а те, кто осмелится, начнут распродавать машины. Когда это произойдет, Фэн Юй сможет импортировать более передовые машины и технологии. К тому времени, Фэн Юй не уступит этим людям. Он будет использовать эти машины и технологии, чтобы стать основным акционером и взять под контроль завод.
 
 Нынешние руководители машиностроительного завода были слишком консервативны. С ними машинный завод не будет хорошо развиваться. Хотя Фэн Юй не был экспертом в этом, он был уверен, что возглавит фабрику.
 
 Ли Мингде и остальные собрались вместе, чтобы обсудить. С этим молодым режиссером Фэном было нелегко иметь дело, а старший просто молчал и позволял младшему директору Фэну принимать все решения. Почему просто не согласиться на их условия?
 
 Но 3 условия, установленные Фэн Юем, делали их решения непростыми. Они хотели дать Фэн Синтаю должность помощника управляющего или какого-то руководителя профсоюза. Во всяком случае, это был просто титул, и ни один авторитет не приходит вместе с ним. Последнее слово останется за Мингде.
 
 К сожалению для них, Фэн Юй не поддался на их уловки и даже указал на проблему завышенной стоимости основных средств. Если они все еще не примут условия Фэн Юя, Фэн Юй может попросить пересмотреть стоимость активов фабрики.
 
 "Хорошо, мы внесем изменения в контракт, как вы просили. Тогда вы можете подписать сейчас?”
 
 "Вы вносете изменения в договор, дайте мне сначала посмотреть.”
 
 Фэн Юй медленно изучал измененный контракт. На этот раз Ли Минде не использовал никаких трюков. Он только изменил термины, на которые указал Фэн Юй, и не добавил других пункты. 
 
 "Папа, ты можешь подписать это.”
 
 Фэн Синтай сидел за центральным столом и подписал контракт вместе с Чжан Жуйцяном. На контракте была печать SASAC (Комиссия по надзору и управлению государственными активами Государственного Совета). Такой тип договора Мингде еще не подписывал!
 
 Выражение лица Вэн Синтая было очень жестким. Люди с телеканала записывали церемонию подписания контракта. Он собирался пойти на телевидение? 
 
 Фэн Юй спрятался в углу. Его отец может быть на телевидении и стать известным предпринимателем. Но если его назовут успешным молодым предпринимателем, то он не сможет посещать школу.
 
 "Для празднования давайте пообедаем в столовой моторного завода" Ли Мингде махнул руками и громко сказал.
 
 Фэн Юй покачал головой, когда увидел еду и алкоголь на столе. Было только 12 человек, в том числе Чжан Жуйцян, Фэн Юй и Фэн Синтай, на этот обед, и было более 20 блюд на столе.
 
 Был также Маотай (китайское вино). Они стоили, по крайней мере, больше, чем 10 Китайских юаней за бутылку, их было 6 бутылок. Эта роскошная еда была сравнима с едой, которую ели богатые в прошлой жизни Фэн Юя. 
 
 Фэн Юй небрежно спросил: "директор Ли, сколько стоит этот обед?”
 
 Не много. Мы возместим от фабрики. О чем ты беспокоишься? - Ли Мингде сказал, радостно улыбаясь.
 
 “Это то, что меня беспокоит. Есть серьезные проблемы с возмещением с завода. Компенсации руководителей некоторых заводов были выше, чем у руководителей городских властей. Они по-прежнему возмещают расходы за свой отпуск и приемы. Это все фабричные фонды, и я плачу за часть. Эти средства не могут быть потрачены таким образом. Вот почему я хочу следить за финансами." Серьезно сказал Фэн Юй.
 
 Лицо Ли изменилось. Фэн Синтай все еще держался за свою чашку, но вскоре он заметил, как все опустили свои чашки и уставились на его сына. Что? Они пытаются запугать моего сына? Им придется пройти через меня. Фэн Синтай широко раскрыл глаза, выбрал одного из них и посмотрел в ответ!
 
 Директор Фэн, ваши опасения излишни. У нас такой хороший обед был только в честь того, что вы стали акционером. Давай не будем об этом говорить. Вот, возьми немного овощей и вина. Ли Мингде громко сказал, меняя тему разговора.
 
 Фэн Юй не продолжал говорить об этом. Концепции нельзя изменить за день или два. Фэн Юй хочет стать основным акционером завода в течение двух лет, чтобы уволить любого, кто злоупотреблял средствами компании!
 
 Примечания автора:
 
 PS: машиностроительный завод очень важен, но Поддержка города еще более важна. Вот почему Фэн Юй, кажется, получил преимущество, но это только временно. Он скоро все заработает. У меня была бутылка Маотай из 80-х, но в 2000 году, я уронил бутылку! Мне было грустно очень долго!
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      Глава 95 – Партнерство Фу Гуанчжэн
 
 Реструктуризация машиностроительного завода не была завершена. Контракт был подписан, но им нужно подождать несколько дней до сертификата акций. Фэн Синтай вернулся в деревню, так как он беспокоился о фабрике по переработке продуктов.
 
 Фэн Юй передал информацию о технологиях и трех экспертах на машиностроительный завод и вернулся в школу. Другие студенты привыкли, что Фэн Юй время от времени пропускал занятия. Учителя не могли ничего сделать, так как Заместитель директора защищал его.
 
 Но только через 2 дня Фэн Юй снова подал заявление на отпуск.
 
 На этот раз, Фэн Юй был вынужден уйти из школы. На прошлой неделе прибыла последняя партия подержанных автомобилей, и автозавод работал сверхурочно, чтобы завершить ремонт этих автомобилей. Сегодня, вся реконструкция была завершена, и Фу Гуанчжэн прибыл в город Бин утром.
 
 Эта партия подержанных автомобилей некоторое время занимала Кириленко. Хотя в Советском Союзе было много британских автомобилей, продажи подержанных британских автомобилей были не такими уж и большими. Кириленко провел много времени в Москве и близлежащих городах, чтобы найти достаточное количество автомобилей класса люкс. Ему удалось получить только 53 машины. По его оценке, в Москве и близлежащих городах будет не более 10 подержанных британских автомобилей класса люкс.
 
 К счастью, Фэн Юй начал импорт машин и технологий. Это позволило Кириленко отказаться от партнеров по бизнесу и выйти на рынок самостоятельно. Просто занимаясь этим бизнесом, он зарабатывал намного больше, чем раньше.
 
 Конечно, количество китайского продукта, проданного Кириленко Фэн Юю, также значительно увеличилось. В Москве и близлежащих городах он был самым популярным поставщиком китайской продукции. Каждый день он просто лежал на диване и пил водку. Но его деньги продолжали расти.
 
 ……
 
 Фу Гуанчжэн вышел из отеля и пошел прямо к Тай Хуа торговать. Последняя партия подержанных автомобилей класса люкс, особенно спортивных, продавалась по заоблачным ценам.
 
 Он получил эти автомобили в среднем за 400 000 юаней, и он продал их в среднем за 630 000 юаней. После вычета транспортных и прочих накладных расходов он все равно получил прибыль более 30%.
 
 Хотя прибыль была намного меньше по сравнению с его продажей антиквариата, это было не часто, чтобы получить отличный кусок антиквариата. Кроме того, риск получить имитацию антиквариата был велик. Этот бизнес подержанных автомобилей был более безопасным и стабильным. Было бы здорово, если бы были постоянные поставки этих автомобилей. Особенно спортивных автомобилей. Спорткары были чрезвычайно популярны в городах прибрежного региона.
 
 Несколько механиков осматривали и тестировали машины, пока Фу Гуанчжэн и Фэн Юй сидели рядом и болтали.
 
 "Бизнес мистера Фэна процветает. В будущем, если у вас есть хорошие проекты, пожалуйста, зовите меня." Фу Гуанчжэн сказал, используя свой Кантонский акцент. Это заставило Фэн Юйя съежиться. 
 
 Но настроение Фу Гуанчжэна улучшилось по сравнению с предыдущим разом, когда они встретились. Фэн Юй может сказать, что он приложил много усилий, чтобы улучшить свое состояние. Чтобы быть успешным, нужно приложить много усилий.
 
 "Поскольку Г-Н Фу упомянул об этом, у меня есть хорошая инвестиционная возможность, но я не уверен, что вам будет интересно.”
 
 Фу Гуанчжэн приблизился к Фэн Юе: Какая возможность? Пожалуйста, расскажи мне об этом.
 
 В последнее время антикварный бизнес был немного медленным, и все больше и больше людей входило в антикварный бизнес. Становилось все труднее достать хороший антиквариат. В прошлом месяце был эксперт, который недооценил антиквариат, и из-за этого он потерял несколько миллионов. Фу Гуанчжэн знал, что он не так искусен, как эксперт, и волновался, что с ним может случиться то же самое. Инвестиции были бы лучшим вариантом для него, поскольку риск и убытки были не столь значительными.
 
 Например, автомобильный бизнес Фу Гуанчжэна. Его даже хвалил отец. Его отец был рад, что он начал заниматься бизнесом в Китае. Было бы более лучше если Фу Гуанчжэн мог проинвестировать некоторые промышленные фабрики. 
 
 Когда он услышал, что у Фэн Юя есть хороший инвестиционный проект, он заинтересовался. У него не было проблем с инвестированием в несколько миллионов юаней. Если он хочет, он может легко собрать 10 миллионов юаней.
 
 "Заинтересован ли Г-Н Фу в машиностроении?”
 
 "Машиностроение? Какого типа машины?" Фу Гуанчжэн нахмурился. Технология производства в Китае была еще далеко позади США и Европы. Хотя у него есть потенциал, мне все равно нужны соответствующие технологии.
 
 "В настоящее время это еще сельскохозяйственные машины. Мы используем передовые машины из Советского Союза, и руководством специалистов из СССР. Также у нас самые передовые технологии Советского Союза.”
 
 Глаза Фу Гуанчжэна расширились: “Г-н Фэн имеет возможность получить такие технологии? Помимо сельскохозяйственных машин, есть ли у вас еще другие технологии? Мистер Фэн, почему мы делаем это сами? Мы можем просто продать эти технологические данные, и мы будем богаты. Как насчет этого? Мы будем партнерами, и я выйду с капиталом, но вы получите большую долю прибыли.”
 
 Фэн Юй покачал головой и сказал: "Мистер Фу, все не так просто, как вы думаете. Вы можете не понимать ситуацию в Китае сейчас. Если у вас нет поддержки китайского Правительства, вы будете арестованы, прежде чем сможете продать эти технологии. Сейчас я работаю на машиностроительном заводе города Бин. Но завод был переименован в Машинную Корпорацию Города Бин. У моего отца 10% акций компании. Если вы инвестируете, я гарантирую, что вы получите более 50% прибыли в течение 3 лет!”
 
 Фу Гуанчжэн опустил голову и погрузился в мысли. Было много проблем при работе с госпредприятиями. Он встречался со многими руководителями государственных предприятий на юге, и их мнение было консервативным и характеризовалось отсутствием управленческих навыков. Будут ли хорошие перспективы, если он будет с ними работать?
 
 Но теперь на заводе появились передовые технологии и техника из Советского Союза, и рынок будет легко захватить. Кроме того, Фэн Юй-очень способный человек, и даже его отец владеет 10% акций завода. Эти инвестиции должны быть в порядке. Кроме того, то, что сказал Фэн Юй, было правдой. Без поддержки китайского Правительства будет очень неудобно многое делать.
 
 Мистер Фэн, скажите, почему вы хотели, чтобы я в это инвестировал?" Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя. Он чувствовал, что Фэн Юй не все ему рассказывает.
 
 "На самом деле, я могу связаться со многими людьми. Но я попросил тебя присоединиться, потому что ты гонконгский бизнесмен. Есть много вещей, которые мне не нравятся на фабрике. Финансы в беспорядке, стиль управления отсталый, заводские лидеры консервативны, а городская власть продолжает вмешиваться в работу завода. С вашими инвестициями, я верю, что все это изменится в течение одного года.”
 
 "Самый крупный акционер будет руководить акционерным обществом. Почему ты думаешь, что они тебя послушают?”
 
 "Что, если я смогу стать крупнейшим акционером?” Фэн Юй ответил Фу Гуанчжэну вопросом на вопрос.
 
 "Вы собираетесь влить больше капитала, чтобы разбавить акции других акционеров?” Лицо Фу Гуанчжэна изменилось. Разводнение акций будет означать, что его акции также будут разводить. Тогда какой смысл инвестировать? Просто чтобы помочь Фэн Юю?
 
 Вы также можете продолжать инвестировать. Если у Вас недостаточно средств, вы можете занять у своего отца. С этими акциями в качестве залога он предоставит Вам необходимые средства. Вы должны быть в состоянии предвидеть потенциал этой фабрики.
 
 Вы должны знать, что Китай является сельскохозяйственной страной, и рынок сельскохозяйственной техники очень большой. Кроме того, я не буду использовать деньги для вливания капитала. Я буду использовать современное оборудование и другие виды технологий для инвестиций. Они не отвергнут меня. Кроме того, эти машины и технологии по крайней мере на 10 лет опережают Китай. Сколько может фабрика сделать в 10 лет, вы должны знать математику.”
 
 У Фу Гуанчжэна голова кружилась от красивой картинки Фэн Юя. Он колебался некоторое время и сказал: “Мистер Фэн, вы позволите мне сначала подумать и вернуться к вам через несколько дней?”
 
 Фэн Юй понял. Фу Гуанчжэн должен обсудить с семьей.
 
 “Конечно. Ты можешь вернуться ко мне до Нового Года.”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/343518
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      Глава 96 - Гонконгский Бизнесмен (Часть 1)
 
 После того, как Фу Гуанчжэн покинул торговлю Тай Хуа, он отправился прямиком на почту, чтобы позвонить домой. Он чувствовал, что ему нужно обсудить это с отцом. Хотя его отец не очень любит его, если это касается бизнеса, его отец все равно даст ему несколько советов.
 
 Выслушав обстоятельства Фу Гуанчжэна, Фу Жунцзин чувствовал себя воодушевленным. Он мог бы лучше относиться к своему старшему сыну, но Фу Гуанчжэн тоже был его сыном. Как он может не заботиться о нем?
 
 Фу Гуанчжэн не пошел по пути Фу Жунцзина, который запланировали для него. Он научил его инвестировать, но он не был заинтересован. Вместо этого он просто любил возиться с антиквариатом и потратил впустую много денег.
 
 К счастью, Фу Гуанчжэн выучил свои уроки и, по крайней мере, смог не понести сейчас никаких потерь. Тем не менее, Фу Жунцзин все еще чувствовал, что антикварный бизнес был слишком рискованным. Но 2 месяца тому назад, Фу Гуанчжэн начал заниматься роскошным делом великобританских используемых автомобилей, и прибыль не была такой уж и низкой. 
 
 Этот бизнес привлек внимание Фу Жунцзина. Если его сын мог знать некоторых способных людей в Китае, это будет полезно для всей семьи Фу.
 
 Фу Жунцзин никогда не слышал о Машинной Корпорации Города раньше. Но если это было так, как сказал его сын, завод использовал передовую технику и технологии Советского Союза, и там тоже были специалисты из Советского Союза, то в это стоит инвестировать. 
 
 Но что сделало Фу Жунцзина счастливым, так это то, что Фу Гуанчжэн познакомился с Фэн Юем. Подросток, который еще учился в средней школе, умел заниматься китайско-советскими ремеслами и мог заполучить в свои руки самые передовые технологии и технику, к которым даже китайское правительство не смогло получить доступ. За ним должен стоять кто-то могущественный.
 
 Фу Жунцзин чувствовал, что строить хорошие отношения с Фэн Юем стоит больше, чем позволить его сыну получать прибыль сейчас. Он радовался, что у сына есть такой способный друг. Он решил отдать сыну деньги для инвестиции. Это всего 3 миллиона рублей!
 
 Когда он услышал, что его отец дает ему деньги на инвестиции, и ему не нужно собирать средства у своих друзей, Фу Гуанчжэн был вне себя от радости. Таким образом, не только он смог иметь хорошие отношения с Фэн Юем и стабильные инвестиции, самое главное, что у него остались его собственные деньги. Он даже может заниматься своим антикварным бизнесом!
 
 ……
 
 У Ли Мингде были головные боли последние несколько дней. Машины, проданные Фэн Юем на завод, были превосходны и намного более продвинутыми, чем их существующие машины. Они также исследовали Информационные технологии, и эти технологии действительно опередили Китай по крайней мере на 10 лет. Специалисты из Советского Союза помогли им установить и откалибровать машины, а также помогли им модифицировать их старые машины.
 
 Но именно этот процесс реструктуризации позволил ему стать козлом отпущения!
 
 Сначала он сказал лидерам городского правительства увеличить стоимость основных средств, а затем вложить большую сумму капитала, чтобы уменьшить долю акций Фэн Синтая. После реструктуризации деньги будут возвращены городскому правительству. Ведь даже когда завод был преобразован в частную компанию, он был еще генеральным директором. Ему было бы легко перевести эти средства.
 
 Но он никогда не ожидал, что Фэн Юй привлечет финансового офицера, и даже добавил пункт в контракт, заявив, что любые финансовые вопросы, связанные с большой суммой, потребуют одобрения самого Фэн Синтая. Если он может перевести только несколько тысяч юаней за один раз, сколько времени ему потребуется, чтобы вывести капитал, введенный правительством? Кроме того, любой, кто смотрит на счета, может легко обнаружить это несоответствие. Тогда у него будут большие неприятности.
 
 Городское правительство преследовало его, чтобы вернуть деньги, и Ли Мингде обратился за помощью к Чжан Жуйцяну. Но Чжан Жунцзин предложил ему подумать о решениях. Во-первых, Чжан Жуйцян был тем, кто намекнул ему на эту идею!
 
 Чжан Жуйцян, сам также не ожидал, что Фэн Юй будет настолько острым и уже вытеснил трюки, которые они могут использовать. Так вот, у него тоже были проблемы. Он пообещал мэру, что средства, вложенные в завод, будут возвращены городу. Он считал, что средства могут быть выведены через месяц, в течение дивидендов по итогам года. Но сейчас городские власти срочно нуждаются в этих деньгах и не могут позволить себе ждать 2 недели, не говоря уже о 1 месяце!
 
 Чжан Жуйцян все еще думал, когда увидел, что Ли Минде снова входит в его кабинет.
 
 "Старина Ли, есть что-нибудь еще?" Чжан Жуйцян был несчастлив. Он помогал ему придумать решение, и Ли Мингде не было смысла продолжать посещать его офис. Было много других вещей, которые нужно отрегулировать кроме фабрики машинного оборудования.
 
 "Мэр Чжан, я только что получил известие о том, что один гонконгский бизнесмен хочет инвестировать в наш завод. Думаешь, нам стоит продать ему часть наших акций? Таким образом, мы сможем вернуть 20 миллионов юаней городскому правительству.”
 
 Гонконгский бизнесмен? У него есть финансовые возможности? Сколько он может вложить? Чжан Жуйцян был в восторге. Теперь Китай хотел сначала привлечь инвестиции из Гонконга, а затем и другие иностранные фонды. Город Бин до сих пор не имеет каких-либо инвестиций из Гонконга, и это будет прецедентом для них.
 
 Ли Мингде смущенно ответил: "Эрм... я еще не выяснил. Этот бизнесмен посетит машиностроительный завод только во второй половине дня. Я узнаю после его экскурсии по фабрике.”
 
 “Чёрт. Тогда чего же ты ждешь? Возвращайтесь на фабрику и договоритесь сейчас же! Вы должны заставить его инвестировать!”
 
 Ли Миншде покинул офис Чжан Жуйцяна, и Чжан Жуйцян немедленно отправился в офис мэра, чтобы сообщить об этом. Это была хорошая новость, и если он должен был принять все решения сам и утверждал, что все кредиты, то это будет неправильный шаг!
 
 ……
 
 Мистер Фэн, Вы не пойдете со мной? Разве у тебя не было доли в этой компании? Фу Гуанчжэн чувствовал себя озадаченным.
 
 Фэн Юй загадочно улыбнулся и сказал: "Я не пойду с тобой, и будет лучше, если ты вообще не упомянешь меня. Самое главное, не говори им, что это я попросил тебя инвестировать в эту фабрику. Если нет, то Вы не сможете инвестировать.”
 
 "Почему?”
 
 Фэн Юй указал на свою голову и сказал: "Из-за различных взглядов и мышления. Они были осторожны и настороженно относились ко мне. Если это Гонконг, я все еще буду работать с ними? Я буду думать о том, как взять их на себя, поскольку я тот, кто предоставил им машины и технологии. Однако это Китай, и я пока должен с ними работать. Если нет, то будет много неприятностей позже.”
 
 Фу Гуанчжэн нахмурился и сказал: “Даже если мы добавим обе наши акции вместе, это все равно будет меньше 50%. Они все еще будут иметь последнее слово ……”
 
 "Не беспокойтесь. Это только временно, и это не повлияет на нашу прибыль. Политика Китая будет либерализована еще больше через несколько лет, и именно тогда мы сможем напрячь наши мышцы. Если вы сожалеете, вы все равно можете отказаться от этой возможности." Улыбаясь сказал Фэн Юй.
 
 Фу Гуанчжэн вспомнил, что сказал ему отец, и посмотрел на Фэн Юя: “Нет, так как ты сказал, что этот завод стоит инвестиций, я буду доверять тебе. Вообще-то, сегодняшнее посещение фабрики - просто формальность. Я обязательно вложу свои деньги в эту фабрику!”
 
 Что бы ни случилось, Фу Гуанчжэн не понесет никаких убытков. Денежные средства были предоставлены его отцом, но под его именем. Даже если бы это были неудачные инвестиции, у него все равно было бы около 20 миллионов юаней активов больше. Хуже всего то, что он может просто продать свои акции. С этими деньгами он станет одним из лучших антикваров!
 
 Фэн Юй кивнул. Так как Фу Гуанчжэн доверял ему так много, он мог бы включить его, чтобы заработать деньги вместе в будущем.
 
 "Я могу пообещать вам, что Вы не пожалеете об этих инвестициях!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/343519
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      Глава 97 - Гонконгский Бизнесмен (Часть 2)
 
 "Повесьте знамя выше. Почему этот цветной флаг такой кривой? Есть лист в углу. Поторопитесь и идите поднимать его! Большой босс из Гонконга скоро прибудет. Он иностранный гость, и каждый должен приветствовать его должным образом. Это касается не только имиджа нашей компании, но и Правительства города и даже нашей провинции. Вы все должны принять это к сведению! Фабрика...... нет, это должен быть Генеральный директор, что вы думаете об этой договоренности?”
 
 Ли Мингде огляделся и кивнул: "Все в порядке. А как же распорядок в столовой?”
 
 “Все уже решено. Мы подготовили много эксклюзивных блюд, и это будет то, что этот большой босс из Гонконга никогда не ел!”
 
 “Хорошо. Если мы преуспеем, вы получите много денег!”
 
 Сигнал.
 
 У входа на завод появился черный седан. Внешний вид этого автомобиля был величественным. В передней части машины стояла маленькая летающая богиня. Многие чувствовали, что этот автомобиль был роскошным, но не видели логотип раньше. Это был не Mercedes Benz или BMW.
 
 Седан остановился, и водитель вышел, чтобы открыть заднюю дверь пассажира.
 
 Из машины вышел мужчина в черном пальто, котелке, белом шарфе и полированных кожаных туфлях.
 
 "Который из них, менеджер Ли?”
 
 Ли Мингде поспешно шагнул вперед и пожал обеими руками руку Фу Гуанчжэна Я - Ли Мингде из Машинной Корпорации Города Бин. Мы здесь, чтобы приветствовать г-на Фу для того чтобы проинвестировать нашу фабрику.
 
 “Это называется навещать. Инвестировать пока никто не решил." Сказал Фу Гуанчжэн. Ли Мингде было неудобно из-за его Кантонского акцента, но у ли Минде не было выбора.
 
 Эта машина была подержанным Роллс-Ройсом, который Фэн Юй оставил себе. Фэн Юй одолжил Фу Гуанчжэну его "Роллс-Ройс", но водитель был мужчина Фу Гуанчжэна. Водитель был с юга, но знал акцент. Он также служит в качестве переводчика для Фу Гуанчжэна.
 
 Фэн Юй сказал Фу Гуанчжэну, что для этих инвестиций, он должен высоко позиционировать себя. Он не должен проявлять никакого рвения. Чем больше он показывал, что не беспокоится об инвестировании в компанию, тем лучшие условия он получит.
 
 Что касается его повязки, все было в порядке, если он был на юге. Но это был северо-восток, и это был Ноябрь. Температура была ниже -10 градусов по Цельсию. Когда он вышел из машины, он вздрогнул. Он должен был носить еще несколько частей одежды внутри. Он тайно поклялся, что не приедет в город Бин зимой. Слишком холодно!
 
 “Это то же самое. После вашего посещения, вы все еще будете инвестировать в нашей компании. Мистер Фу, пройдите сюда. Я проведу вас вокруг нашей фабрики. У нас есть самое современное оборудование из Советского Союза, самые передовые технологии и специалисты, которые будут направлять нас. Мы самые лучшие в стране." Ли Мингде восторженно сказал. 
 
 Фу Гуанчжэн прогуливался с высоко поднятой головой. Он выглядит так, будто просто небрежно оглядывается, но на самом деле он внимательно наблюдал за фабрикой.
 
 Это отличалось от того, что он представлял. Фабрика была огромная и стройная. Но когда он увидел знамена и цветные флаги, он понял, что место было убрано, чтобы приветствовать его.
 
 Фу Гуанчжэн не был заинтересован в этих церемониях. Он будет инвестировать в этот завод, если то, что Фэн Юй сказал о машинах и технологиях из Советского Союза, было реальным.
 
 "Мистер Фу, послушайте. Эта производственная линия как раз была настроена и была откалибрирована. Все в этом семинаре. Это цифровая машина CNC. Она может производить детали двигателя и сложные подшипники. Те рабочие работают над этим. Мало шума, эффективное и определенно самое лучшее, что есть в Китае!”
 
 Фу Гуанчжэн кивнул. Это было не так шумно, как он ожидал, и мастерские были просторными. Фабрика покрывает обширный район. В Гонконге не было заводов такого масштаба. Но Гонконг не был промышленным городом, в первую очередь.
 
 Фу Гуанчжэн увидел иностранца на инструктаже работников. Это эксперт в области машиностроения о котором Фэн Юй рассказал ему?
 
 "Мистер Фу, этот подшипник только что был произведен. Он имеет 0 дефектов, и 100% пройдет QC……”
 
 Фу Гуанчжэн не интересовался этим. Его беспокоило только наличие передовых машин и технологий из Советского Союза. Цель его визита сюда была завершена, но он все равно притворялся. Он должен, по крайней мере, объехать завод в течение часа, чтобы показать, что он серьезно рассматривает возможность инвестирования в эту компанию. Тем не менее, он также не может оставаться там долго, так как это покажет, что он был очень заинтересован.
 
 Кроме того, воздух на заводе был ужасен. Фу Гуанчжэн использовал платок, чтобы прикрыть рот и нос, пока он ходил вокруг. Он даже не прикоснулся к готовой продукции, показанной ему Ли Мингде Эти продукты были жирными, и он не хочет трогать их голыми руками.
 
 Фу Гуанчжэн имел некоторого рода обсессивно-компульсивное расстройство, и ему пришлось мыться минимум два раза в день, а руки он моет семь-восемь раз. Если бы его руки были испачканы маслом, их было бы трудно смыть. Даже если пятна были смыты, запах все равно будет там, и он не сможет ни есть, ни спать.
 
 Но сейчас Фу Гуанчжэн все еще не может уйти.
 
 Ли Мингде становился все более взволнованным, когда он говорил. Он увидел большого босса из Гонконга, кивающего головой, и подумал, что фабрика его устраивает.
 
 Это был директор офиса который заметил дискомфорт Фу Гуанчжэна, и он прошептал Ли Мингде: “Генеральный директор, босс из Гонконга держал прикрытым нос платком. Может быть ему не нравится запах на заводе? Почему бы не пригласить его в офис, чтобы посмотреть на наши прошлые достижения и честь?”
 
 Ли Мингде посмотрел на Фу Гуанчжэна и увидел, что это так и было, как сказал директор офиса. Посещение офиса достижений и чести? Эта идея не является плохой. Эта компания ранее была Машиностроительным заводом города Бин и получила множество наград. Эти награды должны привлечь этого гонконгского бизнесмена к инвестициям.
 
 "Мистер Фу, вы все еще хотите посетить мастер-классы? Почему бы не пойти в офис, чтобы посмотреть на наши исторические достижения?”
 
 Фу Гуанчжэн кивнул: "хорошо, я тоже хочу посмотреть на них.”
 
 Фу Гуанчжэн держал свой платок, когда они входили в офисное здание.
 
 Ли Мингде начал свое введение и объяснения об истории и достижениях завода. Эти награды были выданы городским правительством, и эти награды были выданы Правительством провинции.
 
 Ли Мингде чувствовал себя очень гордым, когда показывал свои прошлые достижения. Хотя большинство из этих наград были выданы во время его предшественника, он сказал это, как будто это из-за него фабрика получила эти награды.
 
 Через полчаса Ли Минде все еще не закончил, а Фу Гуанчжэн начал терять терпение. Он перебил Ли Мингде "Гмм, Ли, можно взглянуть на финансовый отчет?”
 
 Сердце Ли Ммнгде екнуло. Хотя Финансы компании не были в беспорядке, она не были прозрачными. Во время реструктуризации стоимость основных средств была завышена, и даже Фэн Юй мог указать на это. Этот гонконгский бизнесмен тоже может это заметить.
 
 "Финансы нашей компании в порядке, и у нас есть свободные средства. Основными средствами являются только земля, завод, машины и технологии. Нет необходимости смотреть на это.”
 
 “На самом деле? Стоимость этих основных фондов должна быть достаточно высокой. Если я инвестирую, то имею ли я какие-то права говорить по вопросам, связанным с финансами?" Небрежно спросил Фу Гуанчжэн.
 
 “Конечно. Мы акционерное общество, и все акционеры имеют право контролировать финансы. Один из наших акционеров даже разместил кого-то здесь, чтобы следить за этими вопросами! Ли Мингде сказал.
 
 Дерьмо. Почему этот парень из Гонконга продолжает говорить о финансах? Но несмотря ни на что, он должен инвестировать в компании. Если деньги все равно не вернут городскому правительству, то он окажется в плохих книгах руководителей городского правительства.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/343520
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      Глава 98 - Будущее развитие компании Тай Хуа
 
 Все шло так, как Фэн Юй и ожидал. Ли Мингде старался продать акции, но не осмеливался показать Фу Гуанчжэну финансовые отчеты.
 
 Фу Гуанчжэн уже изучил всю ситуацию и обсуждал ее с отцом. Они были готовы к некоторым временным потерям. Если компания продолжит развиваться, то он сможет вернуть все инвестиции за два года, а потом получать стабильную прибыль как минимум на 10 лет.
 
 Кроме того, он станет ближе к Фэн Юю. Фу Жунцзин и Фу Гуанчжэн серьезно относятся к их отношениям с ним. Фу Гуанчжэн специально вел себя так, будто заглотил наживку и вложил 20 миллионов юаней в 16% акции компании. Он стал вторым по вложениям акционером компании.
 
 Это было не то, чего ожидал Фэн Юй. Он не думал, что тот будет так много инвестировать, а правительство города даст ему столько акций.
 
 Но, если подумать, город не понес никаких потерь. Будь то инвестиции Фу Гуанчжэна или покупка Фэн Юем технологий для компании, их доля в акционерном капитале снизилась. С другой стороны, правительство получило передовые технологии и 20 миллионов юаней, не вложив ни цента.
 
 По мнению экспертов, даже с 74% акций прибыль города в этом году будет в два раза больше, чем в прошлом. Кроме того, правительство по прежнему являлось основным акционером, поэтому компании все еще приходилось выплачивать налоги. Расширение компании дало бы больше рабочих мест. Это была большая сделка для города!
 
 Фу Гуанчжэн потратил на инвестиции все свои деньги. Его отец дал ему 10 миллионов гонконгских долларов, и его мама тоже немного помогла. Если бы не они, то у него бы не хватило денег даже на поддержанный автомобиль.
 
 Теперь же завод имел более 30 миллионов юаней. Это делало Фэн Юя очень счастливым. В ближайшие два года Фэн Юй хочет ввести передовые технологии и перепродажу бизнеса Советского Союза. Он раскрыл некоторые свои планы Моторной фабрике и компании Фэй. Теперь же он ожидал, когда они с ним свяжутся.
 
 Как только поступят заказы, он снова сможет работать с Кириленко и получит немного прибыли. К тому же он поднимет технологии Китая, а также поднимется в глазах руководителей.
 
 Пока что Фэн Юй собирается помогать отцу в управлении заводом по переработке пищевых продуктов. В последнее время Премиум соевое масло компании Тай Хуа стало очень популярным в Лунцзян. Были даже некоторые заказы от области Линь.
 
 Продажи были стабильны. Временно производство было больше, чем продажи. Не было необходимости импортировать новые автомобили. После Нового года стоимость техники в Советском Союзе упадет еще больше! Тогда и можно будет их закупать.
 
 Сахар был в производстве из-за корма для животных. Фэн Юй не думал, что много заработает на этом. Он считал, что выгоднее будет производить корм для свиней.
 
 Численность и доход в Китае стремительно увеличивались. Однако продуктов первой необходимости, а в особенности сельскохозяйственных продуктов по-прежнему не хватало. Это было связано с тем, что страна вложила основные свои силы в промышленное развитие.
 
 Хотя ситуация и не была настолько тяжелой, как в Советском Союзе, но из-за сосредоточения внимания на промышленности правительство каким-то образом пренебрегло развитием сельскохозяйственной промышленности.
 
 В настоящее время число ферм возросло, но этому все равно не уделяли внимания. Например, поставка свинины была меньше, чем ее употребление! Кроме того, свинина, продаваемая в городах, была несвежей. 
 
 Округ, в котором жил Фэн Юй имел птицефабрики и свинокомплексы. Но у них была конкуренция. В прошлом году птицефабрика закрылась. Сельскохозяйственные округи и села были похожи, но было различие в том, что первые были более развиты и использовали больше машин. Жители сел же до сих пор выращивали животных сами.
 
 Почти в каждом хозяйстве были птицы, свиньи, коровы или овцы. Их резали во время Лунного Нового года. Из-за этого многие говорили, что жить в селах лучше, чем в городах!
 
 Куриные и свинофермы не могли продавать в районах, потому что в каждом доме были свои. Вместо этого они продавали в городах, но было непросто распределять места.
 
 Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни существовали рейтинг самых богатых людей Китая. Одним из первых, кто появился в этом рейтинге, был бизнес корма для свиней. В 90-е этот завод продавал свой корм по всему Китаю и заработал огромное состояние.
 
 Фэн Юй знал, что маленький завод отца не станет первым в Китае, но хотя бы будет лучшим во всей области Лунцзян или в северо-восточном регионе.
 
 Конечно, сейчас их целью была продажа всех запасов сахара!
 
 Фэн Юй сидел с руководителем отдела продуктов питания Бин-Сити и обсуждал продажи запасов компании Тай Хуа в своих магазинах.
 
 Шеф Чжоу, вы должны знать о спросе на наши товары. Мы занимаем 10% рынка Бин-Сити, и эта цифра еще растет. В следующем году она достигнет 30%. Я уверен, что, если дела буду идти хорошо, то она вырастет и до 50%.
 
 Фэн Юй блефовал. С текущим производством и поставкой товаров они едва занимали и 10% рынка. Продажи в других областях были невозможны, иначе это повлияет на доход. Сейчас им было нужно увеличивать собственный капитал!
 
 Но популярность Премиум соевого масла компании Тай Хуа была угрозой для отдела продуктов питания. Они не ожидали, что маленькая компания вдруг займет процент рынка. Самое главное, что в последнее время у них были и свои проблемы. Многие люди, среди которых были и руководители, спрашивали, можно ли использовать масло, полученное способом выщелачивания. 
 
 Сейчас продвигалась рыночная экономика, поэтому правительство разрешило частным компаниям работать. Отдел пищевых продуктов не мог попросить Фэн Юя прекратить продажи своего масла и сбавить его производство. Они также не могли изменить свой способ выщелачивания на традиционный. Поэтому они придумали способ, чтобы остановить кооперативы продавать это премиум масло и отправить их в свои магазины. Правительство это поддержало.
 
 Однако представителем компании Тай Хуа был подросток, и сейчас он собирался договориться обо всем. Разве он не должен сейчас быть в школе? Шеф Чжоу думал, что в таком случае справиться с делом будет намного легче, но ошибся. Этот ребенок хотел не только продажи сахара в их магазинах, но еще и требовал его разрекламировать. Как их отдел может поддерживать продажи маленькой компании и игнорировать их собственные?
 
 Но Фэн Юй сказал, что если он сейчас не согласится на его условия, то в будущем он не разрешит продавать его товар в их магазинах совсем. Он внедрял свои товары в маленькие магазины. Во всяком случае, сейчас появлялось много маленьких магазинов. Их количество было больше, чем количество производственных товаров. 
 
 Шеф Чжоу был в неудобном положении. С одной стороны, он хотел получить разрешение на продажу Премиум соевого масла в компании Тай Хуа, но с другой стороны, он не хотел соглашаться на суровые условия Фэн Юя. Переговоры зашли в тупик.
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      Глава 99 - Расположение мест продаж
 
 "Директор Фэн, мы не будем рекламировать ваш сахар. Это не обсуждается, мы поставим его на самую видную полку магазина вместе с вашим же соевым маслом. Это самое большое, что я могу сделать."
 
 Фэн Юй увидел твердый взгляд Чжоу и понял, что дальше торговаться некуда. В любом случае у него все еще есть реклама в газетах и на ТВ. Продажи сахара не будут слишком низкими. 
 
 Фэн Юй лишь хотел подписать трехлетний контракт с Отделом пищевых продуктов и не более того. В 1993 этот отдел закроется. Фактически с этого года, после открытия рынков продуктов и нефти, статус Отдела пищевых продуктов был понижен.
 
 Сейчас Чжоу имел большой авторитет, но через 2 года его либо переведут в другой отдел, либо заставят уйти в более спокойное место.
 
 "Подождите, директор Фэн, почему ваш сахар такой дорогой? Цены почти те же, что и наши розничные цены," - увидел контракт Чжоу и сказал.
 
 "Наш сахар чистый, он слаще. Кроме того, сахар будет в пакетах. Мы не продаем оптом. К тому же сахар производится с использованием самых современных технологий Советского Союза. Он не будет обесцвечиваться или привлекать вредителей. А это именно то, что делается с сахаром, произведенным вашим отделом."
 
 В это время сахар покупали в небольших бумажных мешках. Сахар их отдела лежал в больших бумажных мешках. Если они будут неправильно хранить сахар, то это быстро привлечет муравьев. Когда люди покупали сахар, то перекладывали его в маленькие бутылки для хранения. Сахар быстро желтел. Это не так привлекало, как сахар в небольших упаковках. Сахар не похож на соль или растительное масло. Никто не использует его каждый день.
 
 "Мы также производим мелкий сахар. Кто купит ваш сахар, когда он такой дорогой?" - Чжоу чувствовал, что Фэн Юй пытался его обмануть. Люди обычно покупают самый дешевый продукт. Кто будет покупать самый дорогой?
 
 "Начальник Чжоу, не нужно об этом беспокоиться. Продавайте по тем ценам, которые я дал. Если продажи вас не удовлетворят, можете найти меня или сами можете стать грузополучателем. Я буду давать по 2 цента за каждый проданный пакет."
 
 Фэн Юй вздохнул в душе. Старое мышление. Думает, что никто не покупает дорогие вещи. Подождите 2 года, и люди уже не будут покупать дешевое!
 
 "Что? Нет, мы не будем этого делать. Тогда давайте проверим, будет ли продаваться ваш сахар. Если продаж не будет, то не обвиняйте меня в том, что я не заказываю у вас товар!"
 
 "Хорошо. Если у вас больше нет вопросов, подпишите контракт."
 
 Фэн Юй ушел с контрактом. Начальник Чжоу закурил сигарету и задумался. Почему этот ребенок так уверен, что люди будут покупать его сахар? Разве в этом сахаре есть что-то необычное? Почему он оценивает его так высоко?
 
 Фэн Юй позвонил, чтобы сообщить газетам о рекламе его сахара. Это все еще были маленькие объявления. Они будут там еще в течение следующих 2 недель. Фэн Юй верил, что с нынешними знаниями люди будут покупать его сахар. Кроме того, с помощью ТВ-реклам люди запомнят Мелкий сахар компании Тай Хуа.
 
 Контракт был скопирован в несколько десятков экземпляров, а Фэн Юй устроил У Чжигана и других в остальные районы области. Кооперативы были все еще меньше по сравнению с магазинами Отдела пищевых продуктов. Люди предпочитают их магазины из-за масла и риса. Фэн Юй хотел, чтобы Отдел пищевых продуктов этой области рассмотрел их контракт с Бин-Сити. Затем он будет использовать те же условия для подписания контракта между отделом и его компанией.
 
 ......
 
 "Почему ты здесь? Сегодня праздник?" - спросил Фэн Синтай, увидев Фэн Юя на заводе. Он не вел себя, как другие отцы, он не радовался приходу сына. Он был рассержен: "Ты опять пропустил школу?"
 
 "Папа, для начала не бей меня. У меня есть кое-что важное. Ты разговаривал с начальником Фермерского отдела? Будет ли свиноферма покупать наш корм?" - отпрыгнул назад Фэн Юй, уклонившись от удара.
 
 "Да. Они согласились попробовать. Но пока что небольшое количество. Что мы будем делать со всем этим кормом? Ты все еще просишь меня увеличить производительность! К тому же на складе лежит сахар. Почему бы нам не продать его кондитерской фабрике для сладостей?"
 
 Когда Фэн Синтай подумал о сахаре, то начал волноваться. Другие продают сахар в больших мешках. Когда клиенты покупают сахар, то взвешивают его и расфасовывают по маленьким пакетам. Только его сын упаковывал сахар в маленькие пакеты. Они тоже стоят денег! А сейчас сахар все еще лежал на складе. Они даже понесут убытки, если продадут сахар хотя бы кондитерской фабрике!
 
 Фэн Юй помахал контрактов: "Видишь? Это место продажи нашего сахара. Я все уладил. Свяжись с грузчиками для доставки. Кондитерская фабрика хочет наш сахар? Пусть мечтают!"
 
 "Реализовано место продаж? Замечательно. А? Это печать Отдела пищевых продуктов? Наконец-то я могу вздохнуть с облегчением. И если что деньги, полученные от соевого масла, смогут покрыть потери от сахара. Ах да, а что насчет корма для животных? В нашей деревне мало людей, разводящих свиней. Недельное производство может продаваться целый месяц!"
 
 "Пап, ты сказал фермерскому отделу, что мы быть поставщиками для свинофермы?"
 
 "Подумай головой! Я слишком занят на фабрике, ты хочешь, чтобы я зарабатывал на свою могилу?" - Фэн Синтай разозлился и поднял руку, чтобы ударить Фэн Юя, но заметил, что тот, закончив свои слова, отступил на два шага. Он не мог его задеть.
 
 "Папа, я уже много раз тебе говорил. Хороший босс не делает все сам. Он должен знать, как использовать людей. Я говорил тебе отдохнуть, но ты просто не слушаешь. Мы можем нанять двух специалистов в свиноводстве со Станции сельскохозяйственных технологий. Сейчас у нас есть корм для животных. Если свиньи будут расти быстрее, то и корм будет хорошо продаваться!"
 
 "Ты говоришь ерунду. Не нужно руководить? Знаешь, как тяжело выращивать свиней? Когда ты был маленьким, мы тоже выращивали свинью. Знаешь, как это было утомительно? Если свинья заболеет, то ты будешь возиться с ней до тех пор, пока не заболеешь сам!"
 
 "Мы наймем людей для ухода за свиньями. Твоя работа будет заключаться в распитие чая и просмотре телевизора каждый день. Иногда можешь просто ходить по фабрике, если станет скучно, или посчитать деньги в сберегательной книжке. Или же можешь отправиться в отпуск со мной. Китай большой, его хватит для тура на два года. Когда наскучит Китай, можешь отправиться за границу. В любом случае, тебе не нужно будет волноваться о деньгах," - начал убеждать отца Фэн Юй.
 
 "Уходи. Твой папа еще не так стар. Пить чай, смотреть телевизор и играть в маджонг каждый день? Говори за себя. Тебе нужно усердно учиться, чтобы попасть в хороший университет. Я не жду, что ты станешь кем-то великим, но ты хотя бы должен быть не хуже других.
 
 "Не волнуйся. Я обязательно попаду в университет. Я могу попасть даже в лучший университет Пекина. Не будем об этом. Нам нужно ехать и найти начальника фермерского отдела, чтобы стать поставщиками свинофермы. Мы можем даже успеть на Новый год и фестивали."
 
 Фэн Юй потащил отца искать начальника фермерского отдела. Когда тот услышал, что его ищет Фэн Синтай, то немедленно отложил работу и вышел поприветствовать его. Это был первый частный завод в этом районе, который был известен во всей области. Фабрика была построена во время его пребывания в области, что считалось его достижением. Возможно, в следующем году его переведут в другой отдел, кто он сможет стать директором.
 
 "Хотите контракт со свинофермой? Мистер Фэн, я согласился купить ваши корма от их имени. Зачем вам теперь свои свиньи?"
 
 Начальник чувствовал что-то странное. Продажи кормов были неудачными, поэтому они решили завести своих свиней, чтобы использовать остатки корма? Что за логика?
 
 "Все правильно. Начальник, мы не хотим контракт со свинофермой. Мы хотим купить ее и землю рядом. В следующем году мы хотим построить ферму побольше!" - Фэн Юй нарисовал пустой участок земли на карте фермы.
 
 "Модернизируете свиноферму?"
 
 "Модернизируем свиноферму! Машины для корма, воды и чистки свинарника! Для разведения более тысячи свиней потребуется лишь несколько человек!" - твердо сказал Фэн Юй.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/343522

    
  





  Экстраординарный гений Глава 100


  

    
      Глава 100 - Слишком много просите
 
 Модернизация свиноферм, о которой упоминал Фэн Юй, была тем, что он читал в газетах в своей прошлой жизни. Он знал, что это не слишком сложно, но первоначальные инвестиции были немного высокими. Однако, если масштаб значителен, стоимость будет ниже, чем при использовании традиционного метода.
 
 Кроме того, строительство этой свинофермы имело другие преимущества. Он мог бы привлечь внимание директоров и, по крайней мере, появиться на областном ТВ. Это намного лучше, чем реклама в газетах.
 
 Что касается мест продаж, то об этом Фэн Юй не беспокоился. В ближайшие несколько лет или даже десятилетий спрос на свинину вырастет, и не будет времени, когда никто ее не будет покупать. Если никто не будет покупать свинину в районе, то он сможет продать ее в городах. Если и в городах не купят, то он продаст ее в области Линь. В любом случае, расстояние небольшое.
 
 Если бы Фэн Юй подписал контракт с свинофермой, то все бы было иначе. Как только ферму построят и модернизируют, а прибыль начнет расти, появятся люди, которые будут завидовать его успеху. А вдруг нынешний начальник уйдет, а новый захочет вернуть себе ферму? Выбирать только самые спелые плоды было особым умением гос. чиновников. Контракт? Думаете, они о нем вообще вспомнят?
 
 "Сколько вы собираетесь инвестировать?" - посмотрел начальник на Фэн Юя. Он знал, что этот школьник принимал все решения в семье.
 
 "Как минимум несколько миллионов юаней на первом этапе. Строительство свинарника выйдет дорогим. Но все равно ферма должна иметь возможность выращивать не менее 2 000 свиней в год. В будущем будет больше!"
 
 Фэн Юй, возможно, и не хотел столько инвестировать. Но чем больше он говорил, тем больше фермерский отдел был готов ему отдать. Фэн Юй хотел сказать начальнику о 10 000 свиньях в год, но это было бы уже непрактично!
 
 "2 000 свиней? Эта свиноферма может быть вам продана, но мне нужно обсудить цену с другими. Но не беспокойтесь, скоро вы ее получите!" - сиял от радости начальник. Это было еще одно политическое достижение!
 
 Свиноферма изо всех сил пыталась свести концы с концами. Самое большее количество свиней, выращенных за год, было 500. Теперь же это число увеличилось в несколько раз!
 
 Фэн Юй сказал: "Ах да. Поначалу мы не хотели ее покупать. Мы искали места продажи для нашего корма, но зам. директор фермы Вэнь продолжал нас уговаривать. Поэтому мы и пришли к такому решению."
 
 Фэн Юй знал, что это - великое политическое достижение, и он не может позволить этому начальнику забрать все себе. Он должен, по крайней мере, позволить дяде Вэню участвовать в этом. Вэнь Дунцзюй хочет быть гос. служащим в будущем, и, если бы его отец был высокопоставленным чиновником, это бы очень помогло. Более того, если Вэнь Дунцзюй получит эту должность, то он сможет помогать и Фэн Юю.
 
 Начальник понял то, что имел в виду Фэн Юй, и улыбнулся: "Зам. директор Вэнь должен быть частью этого проекта. Он также является одним из директоров фермы."
 
 Фермерский отдел вел переговоры около двух часов. Главная проблема заключалась в том, кто будет отвечать за все это и за сколько продать свиноферму с землей.
 
 Свиноферма теряла деньги каждый год, а сейчас кто-то хотел ее купить, поэтому ее нужно было продать так скоро, как это возможно! На ферме было всего несколько рабочих. Они могут быть переведены в другие отделы. В прошлом куриная ферма так же теряла деньги каждый год, из-за чего и была закрыта.
 
 В конце концов, как и завод по переработке пищевых продуктов, эта свиноферма будет под контролем Вэнь Дэугана. Были и другие, кто хотел взять эту должность, но начальник сказал: "Они покупают эту ферму только из-за Вэнь Дэугана."
 
 Вэнь Дэуган сращу понял, что ему помогала семья Фэн. Даже если другие и завидовали, они ничего не могли сделать с дружбой Вэнь Дэугана и Фэн Синтая.
 
 Что касается цены за ферму и землю, то было несколько ставок. Были те, кто говорил о рыночной цене в 300 000 юаней, некоторые считали, что цену нужно ставить как у завода в 500 000 юаней, а кто-то даже сказал, что, раз семья Фэн такая богатая, то и цену нужно ставить по их меркам, не меньше 1 миллиона!
 
 300 000 юаней было предложено Вэнь Дэуганом. Остальные хотели только большего. Были даже те, кто говорил Вэнь Дэугану о том, что он ставит такую маленькую цену только из-за того, что у его жены были акции на заводе Фэн Синтая!
 
 После этих слов Вэнь Дэуган молчал. В конце концов, он был так самым младшим. У его жены была некоторая доля завода. Но что в этом плохого? В этот момент он все еще был деревенским парнем.
 
 Наконец, зам. Директора фермы, предложивший самую большую цену, назначил переговоры с Фэн Синтаем и начальником по вопросам хозяйства. Если бы они могли получить больше денег, то использовали бы это и в других вещах. Это также считалось политическим достижением.
 
 ......
 
 "Вы закончили переговоры?" - сказал Фэн Юй и посмотрел на зам. директора Сюй, как на идиота. Этот парень думает, его семья глупа и заплатит любую цену, которую они только предложат? 
 
 Это только свиноферма и земля. Место было также далеко, ничего не было поблизости. И они все равно ставят такую высокую цену? На такие деньги они могут купить участок земли в пригороде Бин-Сити!
 
 "Я могу предложить максимум 500 000 юаней плюс условие, что вы исправите там дорогу хотя бы на грунтовую, чтобы ее не затапливало во время дождей, а ширина была как минимум для двух грузовиков, едущих бок о бок."
 
 "Невозможно! Почему мы должны исправлять дорогу? Если она нужна вам, то вы и чините! Кроме того, 500 000 - слишком мало. Не менее 1.3 миллионов юаней. Только свиноферма стоит 500 000 рублей!" - закричал начальник Сюй и начал просить больше.
 
 "Правда? Тогда если ферма стоит так дорого, мы не можем позволить ее себе. Если вы считаете свиноферму таким сокровищем, то оставьте ее себе. Забудем об этом проекте. Просто думайте об этом так, будто я и не приходил. Нам для начала нужно какое-то продвижение. Прощайте," - Фэн Юй и Фэн Синтай встали. Фэн Синтай не участвовал в переговорах. Он полностью доверял сыну.
 
 Когда они доехали до дома, Фэн Синтай с любопытством спросил: "Ты не будешь покупать ферму?"
 
 "Буду."
 
 "Тогда почему ты это сказал? Они не остановили нас. Как ты собираешься продолжить переговоры?" - сказал Фэн Синтай.
 
 "Пап, просто тихо жди. Они свяжутся с нами, и, если я не ошибаюсь, тем, кто приедет, будет дядя Вэнь," - спокойно сказал Фэн Юй.
 
 В это же время главы фермерского отдела проводили встречу. Зам. директора Сюй все еще настаивал на этой цене и говорил, что в конце концов они ее примут. Но остальные ему не верили. Семья Фэн была богатой, но уж точно не глупой. Во время наших переговоров вы говорили про 1 миллион, но во время разговора с ними вы сказали 1.3 миллиона. На их месте вы сами приняли бы это?
 
 Было очевидно, что зам. директор Сюй не подходит для переговоров. Главный начальник также не должен ехать к дому Фэн Синтая. Наконец, эта задача была назначена Вэнь Дэугану. После некоторых обсуждений остановились на 800 000 юаней. Они чувствовали, что Фэн Юй сможет принять эту цену. Так же цена была остановлена из-за упорства зам. директора Сюя.
 
 "800 000 юаней? Дядя Вэнь, они знают, что можно сделать с 800 000 юаней? Знают ли они, что их свиноферма даже и 100 000 не стоит? Можете вернуться и сказать, что я буду присутствовать на утреннем собрании отдела и покажу им все расчеты. Я положу все на стол, и мы это обсудим."
 
 Вэнь Дэуган вздохнул. Он уже знал, что Фэн Юй не примет это. Но, чтобы он сам отправился на собрание отдела и объяснил лично, он уже спас его от этого смущения.
 
 "Сын, за сколько мы собираемся покупать свиноферму?" - из любопытства спросила Чжан Мухуа.
 
 "Мама, не так много. Максимум за 500 000 юаней. Ты смотришь на меня, как отец. Я покажу вам весь потенциал свинофермы. В течении 2-3 лет я смогу окупить инвестиции. После этого мы будем получать прибыль каждый год!"
 
 В душе Фэн Юй знал, что, если бы его инвестиции не удались, после того, как правительство построит шоссе через несколько лет, стоимость участков увеличится более чем в десять раз!
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      Глава 101 - Генерал на Небесах
 
 "Фэн старший, Сяо Фэн, поскольку вы оба здесь сегодня, тогда давайте проведем открытое собрание. Вы все же собираетесь купить свиноферму?"
 
 На собрании фермерского отдела лидеры сидели с одной стороны, а Фэн Юй и его отец сидели на другой стороне стола.
 
 "Главный начальник, давайте будем честны друг с другом. Это вы здесь должны знать о нынешнем положении фермы. Если бы ферма зарабатывала деньги, а я бы захотел ее купить, вы бы и не думали мне ее продавать. Мы не будем заниматься тем бизнесом, что не принесет денег. Теперь у нас есть корм для животных, технологии, деньги, и мы хотим помочь нашему району. Если ваш район все еще так к нам относиться и предъявляет такие необоснованные требования, тогда нам больше нет смысла вести переговоры."
 
 После того, как Фэн Юй закончил, он взял чашку и сделал глоток. Черт, этот чай был отличным. Маленький лидер в Фермерском отделе наслаждается таким чаем? Это показывает, на что они потратили свои деньги.
 
 Даже если Фэн Юй и хочет восстановить свою родину, он все равно должен контролировать свои финансы. Он не позволит фермерскому отделу держать деньги у себя. Они знают что-то об управлении финансами и все еще хотят принимать решения. Если бы Фэн Юй был на стороне зла, то просто взял бы с собой брата Ки и Фу Гуанчжэна работать с собой и обмануть фермерский отдел!
 
 Какие необоснованные требования? Земля действительно так много стоит," - настаивал зам. директор Сюй.
 
 Фэн Юй указал на него и сказал: "Я не хочу с вами разговаривать. Если вы снова прервете нас, мы уйдем!"
 
 "Ты..." - зам. директора Сюй почувствовал себя оскорбленным. Он был главным, но его заткнул какой-то подросток!
 
 Вэнь Дэуган поспешно сказал: "Сяо Юй, тогда ты скажи нам цену. Сколько вы собираетесь потратить?"
 
 "Свиноферма стоит 100 000 юаней. Я предлагаю 200 000 юаней за землю рядом. Что касается свиней на ферме, исходя из рыночной ставки, то они не стоят даже 10 000 юаней. Но я буду считать это за 10 000 юаней. Общая сумма составляет 310 000 юаней."
 
 "310 000 юаней? Это слишком мало. Большой земельный участок и свиноферма не могут стоить всего 100 000 юаней. Вчера вы сказали, что предложите 500 000 юаней," - главный начальник был разочарован. Сумма была слишком маленькой. Хотя то, что сказал Фэн Юй, и было разумно, но что он сделает на 300 000? Он не сможет изменить на этом район, не говоря уже о каких-то достижениях.
 
 "500 000 юаней, но вы все равно должны выполнить мои условия. Главный начальник, вы должны знать о местонахождении этого участка земли. Это далеко от деревни или магазинов. Дорога тоже не самая лучшая. В ней полно дыр, и нам будет неудобно перевозить свиней."
 
 "Мы можем отремонтировать дороги для вас. Тогда стоимость земли будет выше?" - сказал главный начальник.
 
 "Как насчет такого? Я увеличу цену на 100 000 юаней. Это 100 000 юаней! Этого будет достаточно? Кроме того, мне нужно будет расширить и обновить свинарник после Нового года. Материалы, которые мне нужны, будут приобретены у вашего отдела. Я заплачу вам 90 000 юаней в качестве депозита. Общая сумма составит 500 000 юаней. Это мое последнее предложение. В будущем, если свиноферма будет нуждаться в чем-либо, я также куплю это у вас. Это тоже деньги."
 
 Вчера вечером эти люди хотели 1 миллион юаней. Потом они чувствовали, что могут принять и 800 000 юаней. Сейчас же им казалось, что 500 000 юаней были довольно разумной ценой.
 
 Главный начальник был решающим человеком, поэтому принял предложение Фэн Юй сразу же!
 
 Зам. директор Сюй ушел с мрачным лицом. Семья Фэн, вы просто ждете!
 
 ......
 
 "Вентиляция не очень хорошая. Важно учитывать температуру во время зимы, но вентиляция также важна. Здесь плохой запах. Где хранятся все испражнения? Выброшены? Не выбрасывайте их в будущем. Храните в северо-восточной части..."
 
 Фэн Юй приехал посмотреть на свиноферму и, когда он зашел, то сразу же и вышел. Запах был ужасным. Он не понимал, как держались предыдущие работники.
 
 Работники были переведены в другие отделы. Только 3 временных работника остались и были наняты Фэн Юем. Если бы он их не взял, то некому было бы позаботиться о ферме.
 
 Фермерский отдел также назначил свиноферме ветеринара. Но после встречи с ним Фэн Юй решил нанять другого сам. Ветеринар был пьян, Фэн Юй не мог доверить своих свиней такому человеку. 
 
 Фэн Юй также связался с некоторыми специалистами по выращиванию свиней. Они уже владели свинофермами когда-то, но их конфисковали в трудные времена и так и не вернули. 
 
 Это была семья из отца и двух сыновей. Они теперь выращивали несколько свиней и нуждались в работе на полях, чтобы прокормить себя. Когда Фэн Юй предложил им по 1500 юаней в год, они немедленно согласились.
 
 Продовольствие и жилье будут предоставлены, а семейный доход достигнет 4500 юаней в год. Если они в аренду будут сдавать свою землю, то старший сын через два года сможет выйти замуж.
 
 Состояние свинофермы было хуже, чем предполагал Фэн Юй. Части забора были сломаны и прикрыты пластиковыми листами. Дверь тоже была сломана, в ней была даже дверь, покрытая травой. 
 
 В свинарнике было более 100 свиней. Среди этих свиней было 10 свиноматок и 2 хряка. Остальные были поросятами и не были готовы к продаже.
 
 Фэн Юй вздохнул. Блядь. Свиньи здесь не стоят 10 000 юаней. Он заплатил больше.
 
 "Окна нужно сменить. Дверь тоже. Сделайте это сегодня. Инструменты сменить. Все продезинфицировать. Также очистите внешние стены. Эти места нужно перестроить. Запишите это, работы начнутся весной."
 
 Блядь. Этот свинарник также не стоил 100 000 юаней. Он снова заплатил больше.
 
 К счастью, у Фэн Юя все еще был участок земли. Он должен был побывать на ферме или привезти сюда начальников фермерского отдела для переговоров. Теперь же Фэн Юй чувствовал, что даже 300 000 юаней было слишком много для этой фермы!
 
 Руководители фермерского отдела сейчас праздновали. Свиноферма ежегодно несла большие убытки. Наконец, они смогли сбросить этот груз кому-то другому. Хотя и сумма была меньше, чем они хотели, но они все равно были счастливы.
 
 Если бы Фэн Юй не покупал землю завода по высокой цене и действовал как богатый магнат, они согласились продать участок земли вместе со свинофермой за 300 000 юаней. 
 
 Теперь у отдела были средства от продажи земли, они могут начать строительство нового офисного здания или общежития в следующем году.
 
 Фэн Синтай вернулся в деревню и нанял некоторых людей, чтобы помочь очистить свиноферму и сменить окна и двери. Крыши также были отремонтированы. Еще он скупил свиней у людей из деревни, чтобы наполнить ферму. Эти свиньи должны быть готовы к продаже до конца года. 
 
 После оплаты людям из деревни Фэн Юй увидел новую свиноферму, и ему стало лучше. Хоть это и не считалось модернизацией свинофермы, но сейчас она была хотя бы пригодна для жизни. 
 
 На главной двери свинарника была картина Чжу Бацзе.
 
 Хм, эта дверь слишком скучная. Было бы лучше, если бы на ней было двустишие. 
 
 Фэн Юй достал красную бумагу и использовал кисть, чтобы написать несколько слов: Генерал на небесах!
 
 Он вставил бумагу с правой стороны двери и кусок красной бумаги, на которой ничего не было написано. Фэн Юй радостно посмеялся. Он задался вопросом, смогут ли люди угадать второй стих!
 
 (П/П: Слова, написанные в первой части, были "在 上 为 帅!". Это основано на путешествии на Запад, где Чжу Базце был генералом на небесах, но был изгнан на Землю в виде свиньи. Второй стих - "在下 为 猪!" - имеет двойной смысл. Первое - "Свинья на Земле!". Второе - "Я - Свинья!". Китайская шутка, но при переводе теряет свой смысл.)
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      Это был почти конец семестра, и Фэн Юй сосредоточился на учебе. К счастью для него, 1-й год был не слишком сложным, и с помощью Ли На Фэн Юй встретился с остальными одноклассниками.
 
Фэн Юй получил звонок от брата Ки, когда он пришел домой ночью. 
 
Брат Ки, какие хорошие новости у тебя для меня? Ты заказываешь больше товаров в этом месяце? - Каждый раз, когда звонил Кириленко, Фэн Юй был в хорошем настроении. Любой был бы счастлив, если бы бог удачи звонил им. 
 
Мой дорогой Фэн. В этом месяце я буду заказывать больше товаров, но у меня появилось что-то более важное. Ты хочешь устаревшие грузовики? 80% новых грузовиков. Я могу продать их за полцены. 
 
Грузовики? Советские грузовики Газ?
 
Фэн Юй действительно думал о покупке партии грузовиков. Фабрика его отца много тратила на перевозки, и спрос на грузовики для доставки в городе Бинг рос. Было бы выгодно, если бы он основал транспортную компанию. 
 
Какое количество? Ты уверен, что 80% новые? 
 
По крайней мере, 50 грузовиков. Максимум 80 грузовиков. Все были выпущены в прошлом году. Они были изготовлены для военных и использовались редко. Они даже не прошли период обкатки. Но по какой-то причине эти грузовики устаревают после Нового года! 
 
Ха, эти люди бесстыжие. Произведено в 1987 году и не использовались. Так быстро устарели?
 
Брат Ки, я хочу работать с тобой долгосрочной перспективе. Будет ли это рискованно, если ты сделаешь это? Если тебе нужны деньги, я могу одолжить их тебе в первую очередь. Я не буду взимать с тебя проценты.
 
Фэн Юй не хотел, чтобы у Кириленко были проблемы. Следующие два года были лучшим временем для импорта из Советского Союза. Из-за этой ничтожной прибыли они могут в будущем рисковать более значительной прибылью. 
 
Нелегко было наладить эти отношения с Кириленко, и было бы трудно искать кого-то другого. 
 
Ха, ха, ха. Фэн, то, что ты сказал, сделало меня очень счастливым. Но на этот раз это не я. Это Иванович. Ему нужна была сумма денег и он попросил меня связаться с тобой. Я могу гарантировать тебе, что пробег этих грузовиков был менее 50 км. Эти условие по-прежнему хороши.
 
Иванович был одним из тех, кто в последний раз приезжал в Китай с Кириленко. Звание его отца в советской армии было выше, чем у отца Кириленко. Фэн Юй почувствовал большое облегчение, когда узнал, что рискует не Кириленко. Эти грузовики проехали менее 50 км и даже не прошли период обкатки. 
 
Хорошо. Я возьму все грузовики. Как насчет этого? Через несколько дней, когда река замерзнет, просто подвезти грузовик, и таким образом грузовики могут завершить период обкатки. Дай мне подумать, если мне нужно что-то еще, чтобы ты мог доставить это одновременно. У тебя есть что порекомендовать? Я предпочитаю промышленные товары.
 
А как насчет холодильных компрессоров? Эти вещи сейчас очень дешевые. Там нет рынка. Ты можешь продать их на юг. Качество не плохое 
 
В своей прошлой жизни Фэн Юй читал в газетах, что изготовленный в Советском Союзе холодильный компрессор по-прежнему находился в хорошем рабочем состоянии после 50 лет. Он никогда не ломалось раньше. 
 
Эти компрессоры дороги? 
 
Конечно, нет. Я вышлю тебе цену позже. Ты можешь собрать эти механизмы в холодильники или небольшие холодильные камеры. Ты не понесешь убытков! 
 
Кириленко становился лучше в бизнесе. Он знал, какой тип продуктов будет популярен на китайском рынке, а какие продукты из Китая будут популярны в Советском Союзе.
 
Хорошо. Ты дашь мне цену, и я решу, сколько единиц мне нужно. Помоги мне найти производственное оборудование. После Нового года у нас будут возможности заработать на этом. - Фэн Юй продолжал рисовать красивые картины для Кириленко, чтобы привести его в порядок. Если бы он решил не импортировать эти технологии или производственные машины сейчас, то было бы более сложным заняться этим видом торговли после распада Советского Союза. 
 
Фэн, у меня проблема. Если мы будем водить грузовики через реку и в Китай, могут возникнуть проблемы с оформлением документов. Все это время я использовал военные вагоны, когда отправляю тебе товары. На этот раз это может быть немного хлопотно для тебя.
 
Фэн Юй также чувствовал, что это немного хлопотно. Все это время он привык к тому, что Кириленко организовывал перевозку, и было очень мало документов, поскольку они использовали военные вагоны для перевозки этих грузов. Но на этот раз это было немного хлопотно, особенно с налогами. Налоги не будут маленькой суммой. 
 
Позволь мне придумать способ. Сначала отправь мне цены.
 
Вернувшись в компанию, Фэн Юй сидел в своем кабинете удивленный. Ву Чжиган только что вернулся из другой провинции. Он слышал, что один из заводов в провинции Ляо искал высокотемпературную стальную печь.
 
Высокотемпературная стальная печь? Эта вещь не была дешевой. Этот завод в провинции Ляо был действительно готов потратиться. По крайней мере, намного лучше, чем машиностроительный завод в городе Бинг. Цены на высокотемпературную стальную печь были основаны на объеме и температуре. Это будет стоить от 5 миллионов рублей до 30 миллионов рублей. Китай не может производить печи такого типа, и только США или Европа имели эту технологию. 
 
Чжиган, отдохни несколько дней. Ты много работал. Завтра будешь сопровождать меня в город. Нам нужно получить разрешение на ввоз автопарка.
 
Автопарк? Какой автопарк? - Ву Чжигану было любопытно. Компания обычно использует железную дорогу для импорта товаров. 
 
Фэн Юй кратко объяснил ему, и он сказал: Директор Фэн, у меня есть идея, но я не уверен, сработает ли она.
 
Расскажите мне о ней.
 
Мы можем попросить Кириленко создать логистическую компанию для доставки наших товаров. Таким образом, мы должны платить налоги только за товары, а не за автопарк. После того, как автопарк прибудет сюда, мы попросим Кириленко написать нам долговую расписку, заявив, что он должен нам деньги и не может нам заплатить. Затем мы можем сохранить его парк грузовых автомобилей в качестве оплаты за его долг. Таким образом, нам не нужно платить налоги.
 
Рот Фэн Юй широко раскрылся от удивления. Почему он не подумал об этом методе? 
 
Этот метод обычно использовался в его предыдущей жизни для рынка недвижимости. Все это заняло несколько дней судебного разбирательства и все же можно избежать налогов! 
 
Чжиган, ты мне очень помог! Как только это дело закончится, ты получишь вознаграждение в 10 000 юаней!
 
Не нужно так много. - Ву Чжиган улыбался от уха до уха. 
 
Это решает вопрос. Ты так много сэкономил для компании, и ты это заслужил! Хорошо. Ты можешь быть свободным сегодня.
 
Нельзя быть скупым по отношению к подчиненным, особенно к подчиненным, способным мыслить нестандартно. Таким образом, эти подчиненные будут готовы сделать все возможное для компании и помочь компании добиться более высокой прибыли. 
 
Вечером Ли Шицян привез расценки по холодильным компрессорам, отправленные по факсу Кириленко. Фэн Юй посмотрел на расценки, и в самом деле, цены, указанные Кириленко, были очень низкими. Если бы он смог перепродать эти компрессоры на юг или изготовить холодильники, он должен был бы получить как минимум 30% прибыли.
 
Фэн Юй немедленно позвонил Кириленко и сказал ему принять к сведению, сколько нагрузки выдержит замерзшая река. Фэн Юй хотел, чтобы грузовики перевозили максимальное количество компрессоров. Он также хотел все грузовики. После этого он рассказал Кириленко о своей идее избежания налогов и попросил Кириленко зарегистрировать логистическую компанию. Деньги за компрессоры будут переведены в первую очередь, а платежи за грузовики будут переведены на другой счет или использованы другие виды товаров для бартера. 
 
После того, как они закончили обсуждение своих планов, Фэн Юй спросил Ли Шицяна о процедурах по созданию логистической компании. 
 
Логистическая компания? Ли Шицян чувствовал, что это странно. Не должно быть выгодно управлять логистической компанией. Только транспортные средства, это было бы значительным капиталовложением.
 
Фэн Юй сказал ему, что Кириленко хочет продать им парк устаревших грузовиков, которые были произведены в прошлом году, и, как и ожидалось, Ли Шицян был шокирован. 
 
Фэн Юй не ожидал, что второе поколение армии Советского Союза осмелится сделать это, не говоря уже о Ли Шицян. Но кого это волнует. Чем они смелее, тем лучше для Фэн Юя. Если они посмеют продать самолеты или пушки, Фэн Юй посмеет их купить! 
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  Экстраординарный гений Глава 103 – Развитие машиностроительной компании


  

    
      Прежде чем Фэн Юй успел приехать в город, чтобы подготовить документы, он получил звонок от компании Машиностроение о том, что в 10 часов будет встреча по поводу прибытия предпринимателей из других мест. 
 
 Фэн Юй не мешает продажам машиностроительной компании, так как их каналы продаж были более устоявшимися, чем ожидал Фэн Юй. Их персоналу по продажам даже не нужно было совершать торговые визиты. Все, что им нужно сделать, это сделать несколько телефонных звонков, и иностранные предприниматели придут, чтобы посетить компанию. 
 
 Ли Миндэ поручил своим сотрудникам сообщить другим сторонам, что машиностроительная компания теперь производит самое современное сельскохозяйственное оборудование в Китае. Дизайн и качество были выше среднего, но цена была лишь немного выше.
 
 Предприниматели знали, что эти продукты будут приносить им большую прибыль, и стали спешить. Это также считалось большим делом для Машиностроительной компании и должно информировать Фэн Юй в рамках их процедур. 
 
 Фу Гуанчжэн, с другой стороны, не был настолько обеспокоен этими вопросами. Его это не беспокоило, так как он нанял кого-то для контроля и аудита финансов. Кроме того, Фэн Юй был там, чтобы позаботиться об этом. 
 
 Фэн Юй хотел пойти и посмотреть на развитие машиностроительной компании. Если бы были какие-то проблемы, он немедленно высказался бы. Это касается будущего компании! 
 
 На этот раз машиностроительная компания в основном производила машины для вспашки. Включая в себя запчасти. Эти продукты будут очень популярны весной.
 
 В зале заседаний все руководители машиностроительной компании сияли от радости. Вчера они показали несколько образцов и были окружены покупателями. Их перспективы продаж выглядели хорошими! 
 
 Все, теперь мы будем обсуждать ценообразование. Во-первых, это цены поставщика, а во-вторых, розничные цены. Пожалуйста, высказывайте свое мнение, если у вас есть какие-либо предложения! Ли Минде уже имел в виду цену, но он говорил, что это демократично . 
 
 В прошлом эти подчиненные либо отказывались, либо произносили неоднозначные ответы. В конце концов, все будут использовать цены на листе бумаги, которые розданы Ли Минде. Но сегодня все было иначе. После того, как он закончил спрашивать, кто-то заговорил.
 
 Я думаю, что мы можем установить оптовые цены, но нет необходимости устанавливать розничные цены. Рынок сейчас развивается быстрыми темпами, и если бы мы установили розничные цены, особенно если мы установили слишком высокие розничные цены, нам было бы сложно быстро захватить долю рынка!  сказал Фэн Юй и посмотрел на Ли Минде. 
 
 Ли Минде с несчастным видом посмотрел на Фэн Юй и сказал: Сяо Фэн, вы плохо понимаете рынок. Качество наших машин лучше и долговечнее. Конечно, мы должны ценить это дороже .
 
 Фен Юй покачал головой: Генеральный директор Ли, я чувствую, что эти оптовые цены также очень высоки. Что для нас сейчас самое главное? Это рынок! Если мы сможем продвигать нашу продукцию по всему Китаю и позволим позиции бренда нашей компании Машиностроительной Компании города Бинг в сознании потребителей, то это того стоит, даже если сейчас нам пришлось понести некоторые потери. Кроме того, если мы используем старые цены, прибыль также не будет низкой. Нет необходимости поднимать цены . 
 
 Ли Минде ничего не сказал, но посмотрел на начальника отдела продаж. Начальник отдела продаж сразу же возразил: Сяо Фенг, вы думаете, нам не нужны деньги для нашего производственного оборудования? Вы думаете, что технологии не нуждаются в деньгах? Если бы это были те же самые цены, могла бы быть некоторая прибыль. Но когда мы сможем окупить наши расходы?
 
 Фэн Юй молчал. Кажется, все были против него. Независимо от того, что он сказал, не будет никакой разницы. Просто позволь им быть. У них нет концепции брендинга. Если бы бренд был создан и занимал твердую позицию в сознании потребителей, создавая у потребителей впечатление хорошего качества и долговечности, и они повышали цены, чтобы стать брендом высшего уровня, они получали бы гораздо больше прибыли! 
 
 Забудь это. Ему лень обсуждать это с ними. Когда через 1–2 года Фэн Юй станет основным акционером, ему хотелось бы узнать, смогут ли они быть такими высокомерными! 
 
 Кто-нибудь еще возражает? Тогда все решено. Начальник отдела продаж подпишет контракт с этими дилерами позже. Когда эти продукты будут проданы, каждый из вас получит большой бонус. Бонус будет не менее 100 юаней! 
 
 Все хлопали, кроме Фенга Юй. 100 юаней считалось большим бонусом? Дождитесь после Нового года и роста инфляции, тогда они узнают, что их деньги ничего не стоят! 
 
 Во второй половине дня Фэн Юй увидел церемонию подписания контракта. Машины были более популярны, чем он ожидал! 
 
 Эти предприниматели как будто были свободными деньгами для захвата. Менее чем за час двадцать с лишним предпринимателей подписали контракты. Половина из них была из других провинций. 
 
 Фен Юй случайно спросил у начальника отдела продаж об общей стоимости контрактов, и он высокомерно ответил, что это около 8 миллионов юаней. 
 
 Хм! Этот ребенок думает, что у него были связи с Советским Союзом, и он может научить нас, что-то делать? Я намного лучше его, когда дело доходит до продаж техники!
 
 8 миллионов юаней? Этой сумой было, чем гордиться. Этот начальник отдела продаж не был плох, в конце концов. Исходя из затрат и цен поставщиков, после вычета налогов прибыль должна составлять около 20%, что составляет около 1 млн. Прибыли. 
 
 Но это был только начальный этап. Если бы они увеличили каналы продаж, а фабрика увеличила производство, то не должно быть никаких проблем, если прибыль превысит 10 миллионов юаней. Это был только подсчет пахотных машин и их частей. Позже, когда будут производиться двигатели и тракторы, прибыль будет намного выше. 
 
 Это было хорошо и для Фэн Юй. Чем быстрее развивается Машиностроительная компания, тем лучше для Фенга Юй.
 
 Ли Минде был гордым человеком и хотел продолжать подниматься. Чем лучше будет работать компания, тем он будет повышен в следующем году, и городское правительство назначит нового генерального директора компании. Когда Ли Минде не будет рядом, остальные не будут так сплочены, и это будет отличная возможность для Фэн Юй захватить компанию! 
 
 Эта машиностроительная компания, находящаяся в руках этих правительственных чиновников, могла бы предоставить городскому правительству значительную сумму налогов, но если бы она была в руках Фэн Юй, эти налоги были бы более чем в десять раз!
 
 Фэн Юй не имеет привычки помогать другим бесплатно. Использование технологий для покупки доли в компании было частью его плана. Он хотел, чтобы у компании был вкус успеха, и затем он использовал бы больше технологий, чтобы медленно увеличивать свои долю и разбавлять акции. 
 
 Например, Фэн Юй может работать с компанией, используя эту партию холодильных компрессоров. Он хотел, чтобы компания открыла новую мастерскую по производству холодильников, хранилищ льда. Прибыль была бы лучше, чем продавать эти компрессоры отдельно.
 
 Но когда Фэн Юй упомянул об этой корпорации с Ли Миндэ, он отверг его. Холодильники и хранилища льда? Как можно продать эти вещи? Сейчас была зима. Даже если бы это было летом, продажи в северо-восточном регионе также не были бы хорошими. Вы упомянули, что хотите продать на юг? Но там уже были холодильные заводы. 
 
 Ли Минде не был корпоративным, и Фэн Юй был немного разочарован. Однако у него все еще были свои пути. Моторный завод согласился на работу с Фэн Юй. Хотя финансовое положение Моторного завода стало лучше, кто не хочет больше зарабатывать?
 
 Фэн Юй только что упомянул этот проект, и Моторный Завод немедленно согласился. Это было так же, как в прошлый раз. Моторный завод будет производить, и собирать только для Тай Хуа Трейдинг, и бренд не будет Моторный завод. Прибыль для фабрики составляла не менее 100 юаней за холодильник! 
 
 Фен Юй согласился без каких-либо колебаний. Он хочет, чтобы машиностроительная компания знала, что даже продукты, на которые они смотрят свысока, были бы успешными, если бы он управлял этим! В будущем, если Фэн Юй предложит какие-либо сотрудничество с Машиностроительной компанией, они не откажутся от него! 
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  Экстраординарный гений Глава 104 - Вэнь Дунцзюнь и Полный Цыпленок


  

    
      Как прошла ваша ревизия? Завтра выпускные экзамены.  - Вэнь Дунцзюнь вяло посмотрел на Фэн Юй. 
 
 Неплохо. Должно быть хорошо. Посмотри на себя, ты не уверен в себе. На сколько позиций ты намереваешься подняться на этот раз?  Фэн Юй поднял брови и спросил Вэнь Дунцзюня. Разве вы не говорили, что будете сдавать экзамены по нескольким позициям и будете выпускниками одного из лучших студентов? 
 
 Я определено поднимусь и выходу из зоны последних 10 позиций. Но я все равно буду на 10 позиций позади среднего класса школы. Что мне делать? - с беспокойством сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Фен Юй с любопытством спросил: Дядя Вэнь хотел, чтобы ты добрался до средней части в этом семестре?
 
 Нет. Даже если я буду в последних 10 позициях в классе, я все равно смогу поступить в университет. Это были не мои родители, а кто-то другой.  - Сказал Вэнь Дунцзюнь и украдкой взглянул в какое-то направление. 
 
 Блядь. Этот идиот присматривается за моей девушкой? Фэн Юй был в ярости. Вэнь Дунцзюнь смотрел на Ли На прямо сейчас. Но он успокоился и подумал. Вэнь Дунцзюнь не был таким человеком. Кроме того, он хорошо знал Ли На и знал, что Ли На не была из тех, кто быстро меняет свое сердце. 
 
 Нет ... О, блядь. Может ли это быть, что Вэнь Дунцзюню нравится Полный Цыпленок? 
 
 Фэн Юй широко раскрыл глаза и уставился на Вэнь Дунцзюня. Хммм ... Это действительно был Вэнь Дунцзюнь, а не замаскированные инопланетяне. Его голова, должно быть, ударилась об дверь! 
 
 Вэнь Дунцзюнь разозлился: Почему ты так смотришь на меня?
 
 Тебе… нравится Полный Цыпленок? 
 
 Фэн Юй чувствовал себя виноватым по отношению к Вэнь Дунцзюню. Каждый раз, когда он гулял с Ли На, Полный Цыпленок увязывалась, а Фэн Юй тащил Вэнь Дунцзюня, чтобы сопровождать ее. Но он никогда не ожидал, что Вэнь Дунцзюню понравится Полный Цыпленок. Это ... слишком смешно! 
 
 Почему бы и нет? Какой Полный Цыпленок? Это неуважительно. Ее зовут Чжан Хан!
 
 Хорошо, хорошо, хорошо. Итак, тебе нравится Чжан Хан? Не удивительно, что ты перестал ухаживать за самой красивой девушкой из следующего класса. Ты даже усердно учишься для Чжан Хана? Но разве ты не думаешь, что Чжан Хан немного полная?  - сказал Фэн Юй и использовал свою руку, чтобы сделать крошечный жест. Фэн Юй старался изо всех сил, чтобы не рассмеяться. 
 
 Какая полнота? Я также был полным, когда был младше. Разве я не похудела сейчас? Чжан Хан сказала, что она потеряет не менее 10 кг во время зимних каникул. 
 
 Хорошо. Я желаю вам удачи. Не удивительно, что ты уверен в улучшении своих результатов. Чжан Хан помогает тебе в учебе, неудивительно, что ты уверен, что твои результаты улучшатся. Вы оба вполне сочетаетесь, в конце концов. Ты из спортивного комитета, а она из литературного комитета. Потерять 10 кг? Даже если бы это действительно произошло, Чжан Хан все равно была бы толстой. Сейчас она весит не менее 80 кг! 
 
 Вздохнул. Ты думаешь, что она сможет потерять 10 кг на этих зимних каникулах? - спросил Вен Дунцзюнь. 
 
 Это должно быть невозможно через один месяц, но это не должно быть проблемой, через один год. Верь и сам, что она похудеет из-за тебя.  - Фен Юй постучал по плечу, Вэнь Дунцзюня ответил в ответ  Я знаю, что она может это сделать. 
 
 Кажется, что если Чжан Хан не похудеет, Вэнь Дунцзюнь будет чувствовать себя некомфортно, и, в конце концов, их отношения умрут. Но Фэн Юй не верит, что Чжан Хан успешно похудеет. 
 
 Фэн Юй учился все еще неплохо. Он получил высший балл за свой русский, его оценки по другим языкам тоже считались хорошими. Его оценки по математике не были неплохи, как остальные предметы, такие как химия, физика и т. д., были только так себе. Его память была довольно хороша, поэтому его история и те предметы, которые требовали запоминания, не должны были стать для него проблемой. Для него не должно быть никаких проблем с тем, чтобы попасть в топ-10 мест. Что касается этого экзамена, это не было проблемой для Фэн Юй. 
 
 Во время выпускных экзаменов студенты 1, 2 и 3-го года сидели вместе, чтобы никто не обманывал.
 
 Фэн Юй хорошо справился с первыми несколькими предметами, в том числе со своими 2 самыми слабыми предметами: биологией и химией. Фэн Юй растянулся после, как закончил последний экзамен по политике. На этот раз он должен получить хорошие результаты и должен быть в состоянии ответить своим родителям. Что касается самого себя, Фэн Юй всегда был строг с другими и щедр к себе! 
 
 Когда они вышли из экзаменационного зала, Фэн Юй увидел сияющего Вэнь Дунцзюня. Этот идиот хорошо сдал экзамены? Невозможно. Его химия и физика были не плохими, но плохими были остальные предметы. Почему он был так уверен в этот раз? 
 
 Я говорю тебе, я уверен, что на этот раз буду в первой десятке! - гордо сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Фен Юй коснулся лба и сказал: У тебя нет температуры. Хватит говорить глупости.
 
 Вэнь Дунцзюнь отмахнулся от рук Фэн Юй и сказал: Кто говорит глупости? Я действительно уверен! Мой русский значительно улучшился, потому что я сидел рядом с тобой. Мои оценки по математике, физике и химии были лучше, чем у тебя. Что касается истории и тех предметов, которые нужно запомнить, я встретил хорошего человека!  
 
  Что ты имеешь в виду?  
 
  Глупо. Я сидел рядом со студентом с 3 курса, а он студент гуманитарных наук. Он смог ответить нате вопросы, на которые я не смог ответить. После того, как он закончил свои документы, он взял мои документы и практиковался. Он сказал, что обычно получал все балы за историю, географию, политику и т. д.!  
 
 Черт! Фэн Юй потерял дар речи. Почему удача этого идиота была так хороша? Он сидел вместе с лучшим студентом 3-го курса, который был готов помочь ему ответить на его экзамены.
 
 Если Вэнь Дунцзюнь получил полный балл за эти предметы, то он действительно мог бы оказаться в первой десятке. Хорошо. Он может похвастаться всем, что он хочет сейчас. Посмотрим, насколько хорошо он сделает в следующем семестре!
 
 Поехали. Сегодня вечером мы можем посмотреть фильм во Дворце культуры. Поехали туда. Я заплачу за билеты! 
 
 На этот раз Лю Кунь присоединился к ним в кино. Завтра начались зимние каникулы, и Фэн Юй поедет обратно. Он подвезет их, и им не нужно рано вставать, чтобы покупать билеты на автобус в свои районы. Сегодня они могут остаться немного позже.
 
 Лю Кунь был действительно умным учеником. Даже в третьей средней школе он был лучшим учеником в своем классе и в тройке лучших учеников всего класса. Он был хорошим учеником, где все учителя и родители хвалили. Конечно, учителя и родители также говорили о Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь. Но это было неверные причины. 
 
 Фенг Юй продолжал пропускать уроки, и ходили слухи, что его семья была связана триадами. Вэнь Дунцзюнь всегда был на баскетбольной площадке, играл в баскетбол. Как этот тип студентов может поступить в университет? Родители предупреждают своих детей не общаться с ними. Если нет, то они сломали бы ноги своим детям!
 
 Во Дворце культуры Фэн Юй и Ли На сидели вместе, и Фен Юй держал Ли На за руку. Ли На не избежала Фэн Юй, но покраснела в темноте кино. Она не могла сосредоточиться на фильмах и продолжала волноваться. Она боялась, что если Фэн Юй развернется и поцелует ее, что ей делать? Оказывать сопротивление? 
 
 Но, к сожалению, для нее, до конца фильма Фен Юй больше ничего не делал. Ли На чувствовал себя немного разочарованным. В ее общежитии был кто-то, кто целовал своего парня. 
 
 Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань сидели вместе, но он не держал Чжан Хана за руку. Хан Хань положила голову на плечо Вэнь Дунцзюня. Это заставило сердце Вэнь Дунцзюня биться быстрее. Он чувствовал, что Чжан Хан становится все красивее, чем больше он смотрит на нее.
 
 Лю Кунь, одиноко сидевший в углу, был единственным, кому удалось насладиться фильмом. После фильма он пытался обсудить с другими вопросы о фильме, но остальные не обращали внимания на фильм, и говорить было не о чем. Фэн Юй чувствовал, что для кого-то вроде Лю Куна, скорее всего, потребуется сватовство. Он никогда не получит девушку в одиночку! 
 
 Возле дома Чжан Хань, Вэнь Дунцзюнь неохотно попрощался с ней. Фэн Юй был молчалив. Это были только зимние каникулы. 
 
 Фен Юй совершенно забыл, что он чувствовал, когда несколько дней не видел Ли На. Но теперь его единственной заботой было выражение лица Вэнь Дунцзюня, когда он увидел более толстого Чжан Хана после перерыва! 
 
 Действительно с нетерпением жду этого…… 
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  Экстраординарный гений Глава 105 – Свинина Тянь Пэн


  

    
      Вернувшись в их район, Фэн Юй не хотел прощаться с Ли На. Во всяком случае, его семья переехала в квартиру в городе. Дом в их деревне оставался пустым довольно долго. 
 
 Кроме того, его лучший друг Вэнь Дунцзюнь переехал в город, так как его отец был переведен в районное управление фермы в городе. Фэн Юй ничего не чувствовал, покидая деревню. Во всяком случае, в своей прошлой жизни он также не связывался со своими старыми соседями в течение десятилетий. У него не было особых чувств к деревне. 
 
 Вернувшись в район, Фэн Юй не успел расслабиться. Он пошел на фабрику пищевой промышленности, чтобы посмотреть. Производство шло хорошо, и, прогулявшись по заводу, он не заметил рабочих, нарушающих правила техники безопасности. Это сделало Фэн Юй довольным.
 
 На фабрике было много горючих материалов. Если что-то случится, пожарные могут не успеть спасти фабрику. Если пожар действительно вспыхнет, фабрика и бренд Тай Хуа исчезнут.
 
 В его предыдущей жизни был известный бренд, Осенняя ветчина. На своем пике он зарабатывал сотни миллионов прибыли в год. Это было в начале 1990-х, и несколько сотен миллионов в то время считалось огромной суммой. На их фабрике произошел пожар, и, поскольку они хотели свести к минимуму потери более 400 миллионов юаней, они использовали свинину, поврежденную в результате пожара, для своей ветчины. Таким образом, в их ветчине пахло дымным запахом, и их конкуренты начали распространять слух, что Осенняя ветчина работала с крематорием, чтобы использовать человеческую плоть в своей ветчине. Это закончилось тем, что имидж бренда Осенняя ветчина был запятнан быстро! 
 
 Теперь большинство ветчины в Китае были из осенней ветчины. Но это было только временно. Насколько успешной может быть компания, которая использует гадалку в качестве советника?
 
 Жаль, что в Советском Союзе нет таких технологий и машин. Колбасы, которые они производили, на вкус сильно отличались от китайской ветчины. 
 
 Причиной, по которой Фэн Юй чувствовал, что свиноводство будет хорошо, было то, что все еще был большой спрос на ветчину. Если бы он смог заполучить производственное оборудование, Фэн Юй был уверен, что сможет захватить северо-восточный рынок. Прибыль от ветчины составляла не менее 10%, и если бы он продавал 100 миллионов ветчины в год, это равнялось бы 10 миллионам юаней!
 
 Основной задачей сейчас было расширение свинофермы. По крайней мере, сейчас Фэн Юй считает, что нужно было создать бренд для своих свиней. Например, в его прошлой жизни был бренд под названием Замерзшая Свежая Свинина Шуан Хуэй. У них было много магазинов по всему Китаю. Эта компания зарабатывала более десяти миллиардов юаней в год, продавая только свинину. Фэн Юй, возможно, не так хорош, как другие, в отношении управления, но он знал о будущем. У него не должно быть проблем с захватом рынка Северо-восточного региона. 
 
 Семья Фэн была в споре из-за название свинофермы. 
 
 О чем ты говоришь? Свиньям тоже нужен брендинг?  - Если бы это был не его сын, Фэн Синтай выгнал бы его из дома. Это были просто свиньи. Какая польза от брендинга для свиней? С брендом свиньи больше не будут свиньями?
 
 Папа, после того, как мы сделали брендинг для нашего соевого масла, в сочетании с рекламой на газетах и телевидении, продажи стали намного лучше, чем на фабрике Хорошее Масло. Это было то же самое для нашего сахара. Мы использовали наш бренд, изменили упаковку для нашего сахара, и прибыль оказалась выше, чем вы ожидали. Свиньи будут такими же. Благодаря брендингу, когда кто-то хочет купить свинину, наш бренд будет первым брендом, о котором они думают!  
 
 Фэн Синтай почесал голову. Это было похоже на то, что сказал Фэн Юй. Но какая польза от брендинга свиней? Если Фэн Юй предложит использовать Тай Хуа в качестве фирменного знака, он сильно ударит его!
 
 Тогда говори, какое имя хорошо для нашей свинины? Я предупреждаю вас сейчас. Ты лучше не говори, что генерал на небесах. В последний раз, когда вы писали куплет, заместитель начальника фермы произнес второй куплет, и он был госпитализирован из-за высокого кровяного давления!  
 
 Когда Фэн Синтай говорил это, он чуть не рассмеялся. Он не особо задумывался о куплете, но когда заместитель чиновника Сюй увидел фотографию свиньи и куплет, он сразу же сказал второй куплет Свинья на земле (то же самое, что и Я свинья). 
 
 Все вокруг него громко смеялись, и у заместителя офицера Сюй поднялось кровяное давление, и он почти упал в обморок. С тех пор он никогда больше не ступал на ферму. Но это также избавило Фэн Синтая от многих его проблем.
 
 Мы можем назвать нашу свинину молодой и веселый ? - Осторожно предложил Фэн Юй. Молодой и веселый поросенок. Звучит весело и легко запомнить. 
 
 Молодой и веселый? Что это за глупое имя? Нет!  - Фэн Синтай не знал, что это имя происходит от знаменитой телевизионной драмы в будущем, и сразу же отверг его. 
 
 Фэн Юй был немного разочарован, но он мог быстро придумать более десятка названий для своего бренда. Если он не может придумать ни одного имени, он также может использовать названия брендов из своей прошлой жизни. 
 
 Как насчет двойных выгод? Это означает льготный и доступный .
 
  Мы продаем свинину, о каком доступном вы говорите? Вещи, которые вы продаете, всегда дороже, чем другие. Нет!
 
 Тогда мы можем назвать это, используя наше местоположение? Например, наш район?
 
 Нет. Название нашего района не слишком благоприятно. Кроме того, район был назван в честь мученика. Как можно использовать имя мученика на свиньях? - Фэн Синтай уставился на Фэн Юя. 
 
 Фен Юй улыбнулся. Он также чувствовал, что это не подходит. 
 
 Тогда как насчет свинофермы город Бинг? В любом случае, нашим целевым рынком был и город Бинг!  
 
  Наша свиноферма также не находится в городе Бинг. Как мы можем назвать его как Свиноводческая ферма города Бинг?  - Фэн Синтай продолжал отвергать предложения Фэн Юй. 
 
 Тогда мы называем это Тянь Пэн (генерал Тян Пэн был именем свиньи, когда он еще был генералом на небесах). Это имя короткое и простое. Любой, кто услышал это, узнает, что мы продаем свинину! - небрежно сказал Фэн Юй.
 
 Он ждал, пока его отец отклонит его предложения еще несколько раз, а затем он предложит Золотой Гонг. Гонги будут издавать громкий шум, а золотые гонги будут символизировать прибытие богатства и богатства. Его отцу наверняка понравится это имя. Но Фэн Юй не ожидал, что его отцу понравится имя Тянь Пэн. 
 
 Фэн Синтай моргнул и повернулся к своей жене: Что ты думаешь об этом имени? 
 
 Тянь Пэн, свинья? Может ли это имя действительно подойти? - Она хотела плакать. Эта пара отца и сына так долго обсуждала и придумала такое имя?
 
 Поскольку нет никаких возражений, тогда это будет имя. Завтра я попрошу кого-нибудь зарегистрировать эту марку в городе Бинг. Я гарантирую, что наши свиньи Тянь Пэн будут самыми популярными в городе Бинг!  - Сказал Фэн Юй. Он чувствовал сожаление и не мог использовать Золотой Гонг в качестве имени. Но имя Тянь Пэн тоже было неплохим. Утешал себя Фэн Юй. 
 
 …… 
 
 Главный директор департамента фермы, молча, смотрел на Фэн Синтая. Что делает этот старый Фэн? Почему он назвал свою свиноферму Свиноводческая ферма Тянь Пэн? В прошлый раз куплет на двери уже оставил людей безмолвными и на этот раз. Он делал это специально, чтобы разозлить заместителя Сюй? 
 
 Главный директор, это против правил? Мы не придумали это имя для развлечения. Мы серьезно подумали об этом. 
 
 Главный директор пытался сдержать желание посмеяться. Серьезные мысли? Тогда какие имена придумал бы Фэн Синтай, если бы он случайно назвал ферму? Свинья Свинья Свинья (PigPigPig) или мистер Сильный Свинья? 
 
 На самом деле, Фэн Юй думал о лучшем имени. Генерал Свинья. Но это имя звучит как имя одного из китайских лидеров, и он боялся, что люди подумают, что он оскорбляет этого лидера. 
 
 Старший Фэн, почему не может имя свинофермы остаются как свиноферма? Как назвать его как Тянь Пэн?  - Спросил главный директор.
 
 Генеральный директор, свиньи также требуют брендинга! Вы посмотрите на наше соевое масло и сахар. Наши продажи хороши благодаря брендингу. Эти свиньи тоже одинаковые. Существует большая разница между продуктами с брендами и без брендов. Бренды дадут потребителям чувство доверия.  Вчера Фэн Синтай узнал все это от Фэн Юя. 
 
 Брендинг? Тогда почему бы не использовать название нашего округа в качестве своего бренда? - Главный директор надеется получить выгоду от Фэн Синтай. Если бы только название районного кулинарного масла Тай Хуа использовало название района, оно могло бы также способствовать их сообществу.
 
 Имя мученика для использования на свиноферме? Тянь Пэн это лучшее имя. Когда вы услышите это имя, вы узнаете, что это были божественные свиньи. О да. В течение Нового года наша свиноводческая ферма пожертвует 10 свиней в Департамент фермы для всех вас, чтобы помочь бедным семьям.  - Фэн Синтай еще раз использовал слова, которым научил его Фэн Юй. Как и ожидалось, генеральный директор услышал это, он не дал больше никаких отклонений. 
 
 С этого дня родилась самая знаменитая свинина в Китае! 
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      Первая партия свиней была готова покинуть ферму. Но в округе не было бойни. В деревне им просто помогали один или два человека убивать свиней. Два человека держатся за свинью и один человек заколоть ее, чтобы выпустить кровь. Это было жестоко, но просто. 
 
 Этот метод был еще хорош, если это было несколько свиней. Но если бы было много свиней, то это было бы проблемой. Когда весной они расширяют свиноферму, они также должны построить бойню. 
 
 Фэн Юй решил продать этих свиней Тянь Пэн в городе. Он нанял два грузовика, чтобы отправить всех свиней на бойню в городе. 
 
 Писк ~~~~~ 
 
 Фэн Юй только взглянул на свинью и отвернулся. Эти люди не имеют никаких навыков, когда они убивают свиней. Разве они не знают, как нанести удар в позвоночник сначала?
 
 Брат Фэн, где вы собираетесь продавать этих свиней? Вы хотите, чтобы я порекомендовал вам несколько покупателей?  - Услужливо сказал Гу Дачан, ответственный за бойню. 
 
 Я уже связался с покупателями. Спасибо за вопрос. Кроме того, в такую погоду, даже если я не смогу продать этих свиней, все будет хорошо. Я могу просто заморозить ее, и мне не нужно беспокоиться о том, что свинина испортится.  - Фэн Юй посмотрел на Гу Дачана. В эту время ему не нужно беспокоиться о том, чтобы получить покупателей для свинины. Это был лунный месяц, и многие захотят купить свинину. 
 
 Гу Дачан улыбнулся и спросил: Брат Фэн, где ты взял столько свиней?
 
 Мой район. XX район. Там есть свиноферма Тянь Пэн. У них есть еще одна партия свиней, которые будут проданы до Нового года.  - Сказал Фэн Юй. Он знал, что, должно быть, многие пришли к Гу Дачану, чтобы спросить его, где можно купить свиней. Просто замечательно, что Фэн Юй смог использовать Гу Дачана, чтобы распространять слова о своей свиноферме. 
 
 Тян Пэн? Почему ферма имеет такое название? Спасибо, брат Фенг. Я пойду туда, чтобы посмотреть через несколько дней.  - Гу Дачан счастливо ушел. Все продавцы свинины пришли к нему, чтобы попросить свинину, но он ничего не мог сделать. Он был только ответственным за бойню, а не за управление свинофермой! 
 
 …… 
 
 Директор Ли, ты занят?
 
 О, это мистер Фэн. Прибыли ли холодильные компрессоры?  - Директор моторного завода Ли Шию увидел Фэн Юй и был полон улыбок. Теперь, хотя моторный завод больше не испытывал финансовых трудностей, завод не работал на полную мощность. Было еще много мастерских, которые бездельничали в ожидании работы. Работа с Фэном позволит фабрике зарабатывать больше денег, и рабочие также получат больше бонусов. Это также продемонстрирует способности директора.
 
 Фэн Юй на мгновение остановился. Так волнуется? По оценке Фэн Юй, эта партия компрессоров поступит до Нового года, а сборка начнется только после Нового года. Для сборки фабрики должно хватить два месяца, чтобы собрать от 800 до 1000 единиц холодильников. Таким образом, это не задержит запуск и не повлияет на денежные потоки Фэн Юя. Но сейчас, кажется, что Моторный Завод может подождать. 
 
 Директор Ли, компрессоры прибудут через несколько дней. Я здесь, чтобы спросить, хочет ли ваша фабрика заказать свинину. Этих свиней только что зарезали на бойне этим утром. Гарантированно, что будут свежими и не будет никаких больных свиней! 
 
 На фабрике работало более тысячи человек, а если учитывать семьи рабочих, то их было несколько тысяч. Количество потребляемой свинины было небольшим, поэтому Фэн Юй решил приехать и рекламировать свою свинину. 
 
 Ли Шию открыл рот и сказал: Мистер Фэн шутит со мной? Купить свинину? Наша фабрика также занимается выращиванием свиней. 
 
 Ха? Улыбка на лице Фэн Юй застыла. Его первые сквозные продажи провалились! Как он мог забыть, что каждая государственная фабрика, особенно те, которые были преобразованы из военных в гражданские, раньше была небольшой общиной? 
 
 Ха, ха, ха. Я просто шутил с директором Ли. Я просто проходил мимо и решил зайти выпить чашку чая с вами.  - Фэн Юй быстро поменял тему, чтобы избежать смущения.
 
 Сяо Лю, чего ты ждешь? Мистер Фэн сидит здесь так долго, а чай еще не готов? -Ли Шию крикнул в сторону двери. 
 
 Быть лидером было хорошо. Был еще секретарь, помогавший ему. Фэн Юй также решил нанять секретаря, когда компания разрастется за два года. Должна быть женщина-секретарь с хорошей фигурой и приятным голосом. Неважно, если она не знает, как работать. Ей нужно только знать, как подавать чай и быть красивой чашке. Каково польза от мужского секретаря? 
 
 Мистер Фэн, мистер Фэн? 
 
 А… Извините, я задумался. - Фэн Юй вернулся к реальности и улыбнулся.
 
 Мистер Фэн должно быть задумался о некоторых бизнес идеях. Может ли наш завод принять участие в ваших идеях? - Фэн Юй помог машиностроительному заводу получить передовые машины и технологии из Советского Союза, что вызвало зависть Ли Шию. 
 
 Технически они были не намного хуже, чем в Советском Союзе. Китай много вложил в эти технологии. Но они не смогли их использовать, так как у них не было машин. 
 
 Кроме того, Фэн Юй сказал ему, что летом он все еще будет выпускать вентиляторы Ветер и Дождь, их количество будет составлять от 10 000 до 20 000 единиц. Также не было больше работ по восстановлению подержанных автомобилей, так как Фэн Юй больше не будет импортировать подержанные автомобили.
 
 Если бы это было в прошлом, без этих двух проектов, Моторный завод выжил. Но, взяв на себя эти 2 проекта и поняв, что это всего лишь разовая сделка, Ли Шию почувствовал разочарование. Насколько было бы хорошо, если бы каждый год было несколько проектов? Жаль, что Фэн Юй импортировал сельскохозяйственную технику и не подходят для их завода. Кроме того, их завод не позволяет частным лицам покупать долю в ней, так как завод все еще производила некоторые заказы для военных. 
 
 Чай принесли, и Фэн Юй выпил всю чашку за один раз. Было что-то плохое в зиме в северо-восточном регионе. Было слишком сухо. Когда воздух был слишком сухим, было легко получить инфекции носа и горла.
 
 У меня нет проектов временного характера. Но я ищу гидравлический пресс для вас. Если мне удастся его найти, я сначала продам его Моторному заводу. Мы старые друзья сейчас .
 
 Лицо Ли Шию превратилось в цветущую хризантему. С помощью гидравлического пресса они могут достичь многого. Техника Моторного Завода улучшится и достигнет мировых стандартов! 
 
 После 2 чашек чая Фэн Юй покинул моторный завод для машиностроительной компании. Масштабы машиностроительной компании были ничтожны по сравнению со старым и признанным моторным заводом. Фэн Юй был уверен, что на машиностроительном заводе нет свиноферм. 
 
 Сяо Фэн, почему ты в компании? - Презрительно спросил Ли Минде.
 
 Когда он умолял Фэн Юй продать ему оборудование и технологии, он обратился к Фэн Юй как к г-ну Фэну или директору Фэну. Но после того, как компания была реорганизовывана, он стал генеральным директором, а Фэн Юй был всего лишь представителем акционера. Так что, если он назвал Фэн Юй Сяо Фэн? Даже если бы Фэн Синтай был, там, Ли Миндэ также обратился бы к нему как к Старший Фэн. Ли Минде был самым главным в компании! 
 
 Я имею партию свинины, весом около 5000 кг. Завод хочет купить? Если нет, я продам его другому подразделению. 
 
 5000 кг? Купить! Мы купим их всех!  - Ли Минде был в восторге. Просто здорово он захотел подарить работникам подарки в качестве благосостояния компании. 
 
 Хорошо. Я попрошу своих людей доставить свинину на фабрику. Как насчет оплаты?
 
 Вы можете получить его из финансового отдела наличными. Это всего лишь плата за 5000 кг свинины.  - Ли Минде сказал, как будто он был богатым человеком. 
 
 Фэн Юй не спорил с ним. Он был здесь только для того, чтобы заверить отца в том, что есть покупатели на их свинину. После Нового года Фэн Юй построит бренд Свинины Тянь Пэн и покажет всем, как продавать свинину! 
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      Глава 107 – Увлажнитель воздуха
 
 Менеджер Лю, у нашего первого универмага есть увлажнитель? - Фэн Юй сидел в кабинете менеджера первого универмага. Эти несколько дней он чувствовал, что воздух был слишком сухим, и хотел купить увлажнитель воздуха. Но он не ожидал, что Первый Универмаг не будет торговать такими продуктами. 
 
 Увлажнитель? Что это такое? Я никогда не слышал об этом раньше. - Менеджер Лю ответил с удивленным лицом. 
 
 Никогда не слышал раньше? Фэн Юй начал закатывать глаза. Увлажнитель еще не был изобретен? Нет. Он вспомнил, что увлажнитель существовал долгое время и использовался в промышленных целях. Но он не использовался для бытовой техники. Это было отлично! Этот увлажнитель принесет много денег для него.
 
 Менеджер Лю, вы не думаете, что воздух в вашем офисе слишком сухой? Разве не было бы удобнее, если бы воздух не был таким сухим?  
 
  Что я могу сделать? Я не могу брызгать водой на пол. Будет слишком грязно. 
 
 Фэн Юй засмеялся и не сказал ни слова. Он поговорил с менеджером Лю о своей свинине, и менеджер Лю закажет 1000 кг свинины у Фэна Юй, если у него будет свинина до Нового года. 
 
 Покинув Первый универмаг, Фэн Юй вернулся на моторный завод. 
 
 Что случилось? Никто не покупает вашу свинину? Сколько свинины у вас осталось? Если это будет несколько тысяч килограммов, мы купим его и передадим передовым работникам.  - Ли Шию подумал, что Фэн Юй приехал туда, чтобы рекламировать свою свинину, и решил купить немного доброй воли.
 
 Когда Сон Сяофэном издевался над Фэн Юй, моторный завод не помог Фэн Юю. Иначе, машины и технологии Советского Союза продались бы моторному заводу первому. 
 
 Директор Ли, я здесь не для того, чтобы продавать свинину. Вся моя свинина была продана. Машиностроительная компания купила все это. У меня была идея, и я хотел спросить, хочет ли Моторный завод помочь мне в ее достижении. 
 
 Ли Шию заинтересовался, когда услышал, что Фэн Юй сказал это. Моторный завод никогда не нес никаких потерь, когда они сотрудничали с Фэн Юй. 
 
 Какая у вас идея? Наш завод является одним из лучших в Китае, когда дело доходит до электрических двигателей и изделий. 
 
 Фэн Юй махнул руками и сказал: Директор Ли, вещь, которую я хотел сделать, не слишком сложна. Я просто хочу сделать увлажнитель воздуха. Проще говоря, он просто использует нагревательный стержень для превращения воды в пар, чтобы изменить влажность воздуха в помещении.  
 
  Изменить влажность в помещении? 
 
  Да. Тебе не кажется, что твой офис слишком сухой? Зима в Северо-восточном регионе такая. Если вы не будете осторожны, вы можете получить респираторную инфекцию и у вас болеть горло.  - Продолжил Фэн Юй. 
 
 Я могу просто поставить электрический чайник в моем офисе, и он решит все эти проблемы. 
 
 Черт, все еще может сработать!
 
 Вы думаете, что было бы целесообразно поместить электрический чайник в вашем офисе? Я намерен использовать пластик или стекло, чтобы сделать этот увлажнитель. Прозрачный, красивый и мы можем нанести несколько рисунков на внешнею сторону. Кроме того, этот увлажнитель может эффективно предотвращать простуду.  
 
 Вы уверены? 
 
 Конечно. Вы попробуете это, и вы узнаете. Этот увлажнитель должен быть, по крайней мере, такого размера, и достаточно 1 нагревательного стержня…  - Фэн Юй начал описывать, как будет выглядеть увлажнитель. 
 
 Пожалуйста, подождите некоторое время. Позвольте мне пригласить сюда несколько человек.  - Секретарь Ли Шию пригласил нескольких инженеров, чтобы выслушать идею Фэн Юй, чтобы у них была приблизительная оценка того, сколько будет стоить единица.
 
 Мистер. Фэн, вы хотите использовать стекло для этого увлажнителя, тогда вы должны использовать термостойкое стекло. Но стоимость не будет низкой, и стекло легко разбивается, и его будет нелегко транспортировать. Если вы используете пластик, вы должны также использовать пластик, который может противостоять сильному нагреванию. Стоимость тоже не будет дешевой. Стоимость нагревательных стержней дешевая, и нам нетрудно ее производить. Сколько мистер Фэн готов заплатить нам за единицу?  - Спросил один из начальников цехов. 
 
 Сколько вы хотите? 
 
 Несколько мужчин посмотрели друг на друга и тихо обсудили. Тот же начальник цеха ответил: 30 юаней. Нам нужно немного изменить наши нынешние возможности, и сборка деталей была немного хлопотной. Таким образом, ваш минимальный заказ должен быть не менее 5000 единиц. 
 
 Подрядчик требовал 30 юаней, а стоимость сырья потребовала бы более 10 юаней. Эта цена была выше, чем ожидал Фэн Юй. Но Фэн Юй был уверен, что сможет продать все 5000 единиц. Хуже того, он может экспортировать в Советский Союз. Брат Ки, который любит мусор… нет, это новинки, не сможет отказаться. 
 
 Я хочу пластиковые типы. Двух моделей и первый выпуск 5000 единиц. Я могу заплатить 30 000 юаней? Через сколько будет завершено производство? 
 
 Сначала нам нужно сконструировать прототип. С нашей стороны все должно быть быстро, все будет зависеть от пластиковой фабрики. Это должно занять около 10 дней. 
 
 Хорошо. 10 дней. Директория Ли, мы можем подписать контракт сейчас?
 
 На следующее утро Фэн Юй вернулся на моторный завод. Прототип был готов. Фэн Юй посмотрел на прототип. У пластика не было дизайна вообще. Цвета были очень простыми до такой степени, что вы можете считать это уродливым. Кто будет готов положить такие вещи на стол? 
 
 Директор Ли, эти две части являются съемными. Этот кусок, сделай его белым, а другой синим. Эта часть должна быть прозрачной. Эта часть должна иметь небольшой узор. Наш логотип будет напечатан на этой части. Слова должны быть напечатаны здесь. Самое главное, что не должно быть утечек, и должно быть удобно, менять воду… 
 
 Фэн Юй указал на множество изменений в прототипе, и инженеры все это потрясли. Во всяком случае, изменения были все на пластиковом экстерьере. Они не несут ответственности за расходы. Фэн Юй может изменить все, что хочет. 
 
 Это должно быть все. Я заберу товар через 10 дней. Если все готово, то, возможно, мы сможем сделать это в долгосрочной перспективе.  
 
 Имитировать электрический увлажнитель было легко. Но как насчет ультразвукового увлажнителя? У этих крупных государственных предприятий были ультразвуковые технологии, но у этих небольших заводов нет средств. Если Фэн Юй правильно помнил, государственная фабрика, в которую государство вложило значительные средства, должна производить увлажнитель для промышленных целей. Увлажнитель для домашних хозяйств появится только в 1990 году.
 
 Если Фэн Юй все еще не смог захватить рынок, когда он был на один год раньше времени, это означает, что он был безнадежен. 
 
 Фэн Юй отправился прямо в газетное агентство и поменял рекламу на следующий день. Реклама соевого масла и сахара продолжалась долгое время. Все помнили бренд Тай Хуа. Теперь пришло время напомнить всем о бренде Ветер и Дождь. 
 
 В рекламе в первый день была только картинка размером с цветочный горшок. Многие люди не могут сказать, что это был за продукт. Похоже, пластик и дизайн были довольно красивые. 
 
 На второй день была опубликована небольшая статья о вредном воздействии окружающей среды с низкой влажностью. Например, более склоны к простудным заболеваниям и респираторным инфекциям.
 
 На третий день в статье рассказывается о преимуществах высокой влажности. 
 
 На четвертый день в нескольких шрифтах прозвучало несколько слов: Электрические приборы ветра и дождя вернулись! 
 
 Влияние рекламы на четвертый день было более значительным, чем первые 3 дня. Всем было любопытно. Компания электроприборов Ветер и Дождь представила вентиляторы Ветер и Дождь. Босс этой компании глуп? Продавать вентиляторы в середине зимы? 
 
 Электрические приборы ветра и дождя стали посмешищем для многих людей. На следующий день многие люди все еще обсуждали рекламу. Тем не менее, некоторые предполагали, что Ветер и Дождь представят новый продукт, связанный со статьями о влажности.
 
 Увлажнитель ветра и дождя, ваш лучший компаньон в помещении. 
 
 Это рекламное сообщение занимало полностраничную рекламу в течение 5 дней подряд. Это заставило всех принять это к сведению. Всем было любопытно насчет увлажнителя. Это был продукт, который увеличит влажность? Этот продукт будет полезен? Где мы можем купить это? 
 
 Примечание автора: 
 
 Первый увлажнитель в Китае был представлен компанией под названием Yadu, и он занимал 70% доли рынка. Но они начали с промышленного увлажнителя и дочерней компании государственного предприятия в Пекине. Увлажнитель для домашних хозяйств был введен только в 1990 году. Позже компания была приватизирована и преобразована в акционерную компанию.
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      В каком месте лучше всего разместить увлажнитель? Фэн Юй первым делом выбрал офис, а затем дом. Это отличалось от его предыдущей жизни, когда компания продвигала увлажнитель для размещения в домах. Многие, возможно, думали, что боссы частных компаний в то время были теми, кто больше всего хотел тратить деньги. Нет. Эти боссы будут тратить деньги только на себя. Больше всего тратят государственные подразделения! 
 
 Офисы правительственных чиновников, руководителей государственных предприятий, были более роскошными, чем в частном секторе. Увлажнитель Фэн Юй продавался чуть более чем за 100 юаней, но он полагал, что руководителей в городе Бинг будут составлять 1000 единиц!
 
 Чжан Жуйцян был на работе, когда его секретарь сообщил ему, что пришел Фэн Юй, и он нес две большие коробки, которые выглядят как подарки. 
 
 Фэн Юй был единственным, кто осмелился дарить, подарки так открыто. Чжан Жуйцян покачал головой и улыбнулся. Он попросил своего секретаря пригласить Фэн Юй. Он хочет снова узнать, чем занимался Фэн Юй.
 
 Сяо Фэн, это государственное подразделение. Вы пытаетесь показать всем, что вы приносите 2 большие коробки?  - Сказал Чжан Жуйцян. 
 
 Верно.  - Ответил Фэн Юй, естественно, ссыт Чжан Жуйцян. 
 
 Прежде чем Чжан Жуйцян сказал что-то, Фэн Юй открыл коробку и достал странно выглядящий гаджет. Затем он вынул бутылку с водой и налил около 2/3 воды в гаджет.
 
 Затем Фэн Юй осмотрел электрическую розетку и включил ее. Затем он сел на диван, вытирая пот. 
 
 Это электрический чайник? - С любопытством спросил Чжан Жуйцян. Этот гаджет выглядит красиво, но кто бы поставил чайник в офисе? Это был первый раз, когда кто-то дарит ему электрический чайник в качестве подарка! 
 
 Это увлажнитель. Он увеличивает влажность комнаты. Воздух в северо-восточном регионе слишком сухой и можно легко заболеть. Это решит все эти проблемы. 
 
 Чжан Жуйцян дернул носом:  Все еще есть запах. Это цветы жасмина?  
 
 Чжан Жуйцян был счастлив. Его любимым ароматом были жасминовые цветы. 
 
 Раньше вода была пропитана жасминовыми цветами. Как запах? Это не слишком сильно, и это делает людей комфортным. 
 
 То, что вы сказали, правда. Дыхание становится более комфортным. Сколько это стоит? Я куплю его, если он не будет дорогим. 
 
 Фэн Юй запретил Чжан Жуйцяну достать свой кошелек: Руководитель, это не для продажи. Это образцы. Мы еще не представили на рынке. У нас есть только несколько образцов для тестирования и сбора отзывов. Это бесплатно, но принадлежит моей компании. Я могу позволить вам проверить это бесплатно. Позже вы должны помочь мне заполнить форму обратной связи. 
 
 Опять образцы? Вы также сказали то же самое с вашим соевым маслом в прошлый раз. Это та же самая уловка.  - Со смехом сказал Чжан Жуйцян. В то же время он также перестал вынимать свой кошелек. 
 
 Фэн Юй незаметно улыбнулся: Я подготовил еще несколько единиц. Я оставлю их вам, и вы поможете мне передать его другим для тестирования. 
 
 Чжан Жуйцян засмеялся. Этот ребенок действительно знает, как получить услугу. Чжан Жуйцян был только что передан городскому правительству, и его связи не были стабильными. Для него это была возможность приблизиться к своим руководителям. 
 
 В прошлый раз Чжан Жуйцян был тем, кто взял на себя ответственность за реструктуризацию машиностроительного завода и получил высокую оценку руководства. Он помог завода получить передовую технику и технологии из Советского Союза, и городское правительство не потратила ни единого цента. Прибыль теперь была намного выше, чем раньше. Эта реструктуризация прошла успешно и могла быть использована в качестве примера для преобразования других государственных предприятий.
 
 Чтобы достичь своих политических амбиций, Чжан Жуйцян должен иметь полномочия. Но откуда эти полномочия? Конечно, они были даны ему его руководителями. Хорошего выполнения своих обязанностей было недостаточно, чтобы получить признание руководства. Иногда тривиальные вещи в жизни были важнее, чем усердно работать. 
 
 Есть только 2 функции для этого увлажнителя? Чтобы повысить влажность и сделать комнату лучше пахнуть? 
 
 Фэн Юй гордо улыбается : Конечно, нет. Наша китайская традиционная медицина имеет эту фумигационную терапию. Пар от кипящих трав и воды можно использовать для лечения, профилактики заболеваний и здравоохранения. Например, если вы добавите в нее жидкую жидкость Вайды красильной[1], вы можете предотвратить и лечить простуду. Если вы добавите в него жидкость Шуан Хуан Лиан, вы можете облегчить боль в горле, сухость в носу и т.д. Если вы чувствуете усталость от работы, вы можете добавить в нее немного лекарственного масла. Это не даст вам уснуть…  - 
 
 продолжил Фэн Юй о преимуществах. Это были переживания из его прошлой жизни. Были некоторые эффекты. Это было особенно верно для сухости носа. Увлажнитель помог ему лучше спать. 
 
 Есть так много эффектов? Тогда я должен попробовать все это. О, на вашем увлажнителе все еще есть какие-то формулировки. Это Стремление поднимать выше облаков? 
 
 Это верно. Это соответствует образу мышления руководителей. 
 
 Притчи, напечатанные на увлажнителе, были запрошены Фэн Юй. Были разные пословицы, такие как Герой в последние годы жизни не оставляет своих устремлений, Стремление поднимать выше облаков, Дарить лучшее, Боли на данный момент, выгода на тысячелетия и т.д. пословицы были те, которые обычно были написаны на баннерах и табличках для руководства. 
 
 Конечно, было несколько поздравительных сообщений. Они были нацелены на тех богатых бизнесменов. 
 
 Хорошо, оставь их позади. Когда вы представите этот увлажнитель на рынке? 
 
 Завтра. 
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй только что сказал, что хочет, чтобы он проверил увлажнитель и дал ему обратную связь, чтобы улучшить его. Но завтра этот увлажнитель будет представлен на рынке? Тогда какая польза от отзывов? Все это время Фэн Юй не намерен улучшать свой продукт! 
 
 Забудь. Во всяком случае, это был не какой-то конкретный гаджет. Просто относитесь к нему как к образцам. Скорее всего, после того, как лидеры протестировали его, городское правительство закажет партию этих увлажнителей. Из чего сделан мозг этого ребенка? Почему он может придумать много идей, чтобы заработать деньги?
 
 После того, как Фэн Юй ушел, Чжан Жуйцян взял коробку и пошел в мэрию. Через полчаса он покинул мэрию, широкой улыбкой. Одно из его предложений было одобрено мэром. Если номер два также поддержит это предложение, то оно будет реализовано. 
 
 Увлажнители, которые оставил Фэн Юй, были выданы Чжан Жуйцяном. Всем руководители очень понравился увлажнитель. Когда воздух был слишком сухим, люди легко раздражаются. С этим увлажнителем они стали более эффективными и производительными.
 
 Многие не получили увлажнители. Они увидели увлажнители в кабинетах руководителей и спросили об этом. Вернувшись в свои подразделения, они сказали своему отделу купить партию увлажнителей воздуха. Они будут чувствовать себя более комфортно с увлажнителями вокруг. Кроме того, слова, напечатанные на увлажнителях, заставили бы их казаться более культурными. 
 
 В эту эпоху влияние руководства было более значительным, чем у тех кинозвезд или знаменитостей. Люди следили за тем, что носят руководитель. Если бы руководитель поставил на стол флягу термоса, люди также попытались бы найти эту же флягу. Они даже пытаются следовать прическе. 
 
 Фэн Юй только что продал свои увлажнители в ведомственные магазины и кооперативы, и на следующий день он получил от них звонки о том, что все увлажнители распроданы. Они хотели заказать больше!
 
 Фэн Юй был рад. Похоже, его тактика раздачи бесплатных образцов была очень полезной. Он дал образцы всем подразделениям, которые были закрыты для него. Он даже лично демонстрировал, как пользоваться увлажнителями. 
 
 Пришло время увеличить заказы на увлажнители от моторного завода. 
 
 Примечания переводчика: 
 
 1. Вайда красильная культивируется в Китае как лекарственное растение, используемое китайской народной медициной. Лист (лат. Folium Isatidis) и корень (Radix Isatidis) вайды применяются в официальной медицине Китая в виде чаёв и отваров при различных воспалительных и простудных заболеваниях и включены в государственную фармакопею Китая (Pharmacopoeia of the People’s Republic of China (2005)
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      Ха ~ ~ ~ 
 
 Фэн Юй выпил немного горячего чая и почувствовал себя теплее. 
 
 Пришло время иметь достойный офис. На складе не было отопления, и они должны были полагаться на электрический нагреватель для отопления. Когда Фэн Юй вернулся снаружи, он вообще не чувствовал никаких отличий. 
 
 Электрическое потребление электрического нагревателя было очень высоким. Если они одновременно включат несколько электрических нагревателей, предохранитель перегорит. Обычно включается только 2 электронагревателя. Один в офисе Фэна Юй, а другой в конференц-зале.
 
 Это привело к тому, что сотрудники каждый день возвращались домой спать, а рано утром на общественном автобусе возвращались на работу. Никто в здравом уме не будет ездить на велосипедах в городе Бинг зимой. Сильные северные ветры замораживают вас, и даже если вы идете по замерзшим дорогам, вы можете поскользнуться и сломать кости. 
 
 Но сегодня Фэн Юй вызвал всех сотрудников на встречу. Увлажнители должны быть представлены на рынке до конца года. 
 
 Нашей целью будут засушливые районы в северных регионах. У вас всех есть дилеры Ветра и Дождя. Свяжитесь с каждым из них и с теми, кто заинтересован, попросите их быть здесь в течение 3 дней, чтобы подписать контракт. После того, как все контракты будут подписаны, я выдам бонус в конце года! 
 
 Все ушли. Фэн Юй также позвонил брату Ки. Он не был уверен, есть ли в СССР потребительский увлажнитель воздуха. Если не было ни одного, то он может увеличить заказы с моторного завода. 
 
 В Советском Союзе есть только промышленные увлажнители. Они не начали производить увлажнители для массового рынка. Советский Союз все еще был в гонке вооружений с США, и все их ресурсы были вложены в военных. У них не было времени на разработку бытовой техники. 
 
 Фэн Юй рассказал Кириленко о своих увлажнителях, и Кириленко попросил Фэн Юй отправить ему несколько образцов. Если бы это было так же хорошо, как то, что сказал Фэн Юй, то он бы заказывал оптом!
 
 Фэн Юй некоторое время колебался. Этот увлажнитель был таким же, как его поклонники. Патентов не было, и подражать им могут любые фабрики. Но у Фэн Юя было решение, которое заключалось в разработке ультразвукового увлажнителя. Моторный завод обладает ультразвуковыми технологиями. Это было то, что меньшие фабрики могут подражать. 
 
 Фэн Юй может прогнозировать, что продажи его фанатов будут ниже этим летом. Но все же должна быть некоторая прибыль. Авиационный завод в городе Бинг, похоже, обладает некоторыми технологиями сжатия воздуха. Похоже, для создания новых электрических вентиляторов он должен будут работать с авиационным заводом. 
 
 ......
 
 Через 3 дня в конференц-зале Моторного завода собралась партия дилеров. Склад не был идеальным местом для подписания контрактов. Было слишком холодно, и это создаст у дилеров впечатление, что у Тай Хуа Трейдинг не все в порядке. 
 
 К счастью, директор Ли был спокойным человеком. Фэн Юй сказал ему, что хочет снять конференц-зал, но директор Ли просто разрешил Фэн Юю использовать комнату в течение 1 дня и не хочет собирать с него деньги. Деньги повредят их отношениям. 
 
 Жаль, что директор Ли не позволил Фэн Юю использовать конференцию в течение длительного времени. Но Фэн Юй по-прежнему был готов поддерживать эти хорошие отношения с ним.
 
 Сегодня все здесь, доказали, что вы все доверяли Тай Хуа Трейдинг и верили в наши приборы Ветер и Дождь Электроник. Тогда я сообщу, что вы все будете нашими долгосрочными партнерами. Я гарантирую, что вы все заработаете много денег!  
 
 Закончив Фэн Юй, он подождал несколько секунд. Черт, аплодисментов не было. Его слова не волновали этих дилеров? 
 
 Директор Фэн, давайте поговорим о контракте. Мы видели демонстрацию. Я не уверен в других, но я уверен, что заказ от вас. На этот раз нам не нужно указывать цены. Просто скажите нам оптовые цены. Если цены будут правильными, я закажу 5000 штук! - Он был тем, кто ранее занимался рынками двух провинций в Юго-восточном регионе, и он много заработал.
 
 Фэн Юй показал им продажи в городе Бинг. У 2 богатых провинций в юго-восточном регионе может не быть рынка для этих увлажнителей. Влажность в этом районе была выше, чем на севере. Но кто сказал, что он не может продавать в другие провинции? Пока в этой другой провинции нет уполномоченного дилера, он может продавать его в этой провинции. 
 
 Фэн Юй посмотрел на этого толстяка. Этот жирный был умным. Он думал, что если он попросит Фэн Юя, чтобы установить цены, Фэн Юй не установит слишком высокие цены?
 
 Эти увлажнители имеют 2 модели в зависимости от производительности. Одна модель - модель на 2 литра, а другая - модель на 4 литра. Площадь пространства будет определять, какую модель использовать. Снаружи есть также 2 модели. Первая модель - Благородный. Эта модель подходит для руководителей предприятий, государственных служащих. Другая модель называется Престиж. Эта модель подходит для бизнесменов. 2-литровые цены для поставщиков модели Благородный будут составлять 120 юаней за единицу. 4-х литровая благородная модель будет стоить 170 юаней. Модель Престиж объемом 2 литра стоит 130 юаней, а 4 литра - 180 юаней. 
 
 Эти дилеры были шокированы. Цены были слишком высоки. Этот увлажнитель был изготовлен из пластика. Почему это было так дорого? Они думали больше всего, это будет несколько десятков юаней.
 
 Средняя стоимость одной единицы была около 50 юаней. Материалы стоили около 20 юаней, а сборка моторного завода составила 30 юаней. Если прибыль не была в 2–3 раза выше стоимости, то она не была достойна изобретения Фэн Юя! 
 
 Директор Фэн, цена слишком высока. 1000 единиц будут стоить нам более 100 000 юаней. Все наши средства будут вложены в эти увлажнители. Мы все еще должны повысить цены для получения прибыли. Кто купил бы, если это так дорого? - Спросил кто-то. 
 
 Фэн Юй взглянул на этого человека, и тот немедленно опустил голову, делая вид, что он не тот, кто это сказал. У директора Фэн Тай Хуа Трейдинга был плохой характер. Если бы он не был счастлив, он бы просто прогнал этого человека!
 
 Наш увлажнитель должен продаваться по высоким ценам! Дорогие ли телевизоры? Дорогие ли холодильники? Много ли еще людей, которые их покупают? Вы все будете руководить рынком той же провинции, что и в прошлый раз. Те же правила Вы все не можете продавать на рынке другого дилера. На этот раз минимальный заказ составляет 1000 единиц. Если кто-то из вас хочет уйти, дверь там. 
 
 Просто потому, что я не рассердился, вы все пытаетесь залезть на меня? 
 
 Осталось несколько дилеров из южных регионов. Рынок в их регионе был невелик. Влажность там была слишком высокой. Сушка одежды займет от 3 до 5 дней! 
 
 Все остальные были из северных регионов, кроме этого жирного. Толстяка уговаривали другие уйти, но он остался.
 
 Если эти люди уйдут, он сможет сам контролировать весь рынок и использовать его против Тай Хуа Трейдинг. Но не все хотели уйти. Особенно дилеры из Пекина и Хэбэя. Они даже заказали 4000 единиц каждый. 
 
 В конце концов, не было никаких дилеров из северо-западного региона. Дилеры по центральным и северным районам все согласились сделать заказ. Жирный все еще заказал 2000 единиц, но он мог взять на себя оставшиеся провинции. Это считалось уступкой, данной ему Фэн Юй.
 
 С общим заказом в 30 000 единиц на складе было недостаточно. Несколько дней назад Фэн Юй уже попросил моторный завод ускорить производство. Так было и в прошлый раз. Дилеры получат половину своего товара, а оставшуюся неделю спустя. Через неделю в кармане Фэн Юя будет 2–3 миллиона юаней. 
 
 Сначала товар, а потом оплата? Невозможно! 
 
 Фэн Юй знал, что в эту эпоху нелегко вернуть долги. Даже если они пойдут в суд, это тоже было бесполезно. Можно было только отдавать наши товары и собирать платежи позже, после того как доверие было построено. Прямо как Фэн Юй и Кириленко. Сначала они будут доставлять товары друг другу, а потом делать платежи.
 
 Этот увлажнитель должен был сначала занять рынок и повысить узнаваемость бренда. Когда Фэн Юй получит в свои руки технологию ультразвукового увлажнителя, он станет лидером на рынке увлажнителей. Это будет время, когда он получит реальную прибыль! 
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      Директор Ли, вы рассмотрели то, что я сказал вам в прошлый раз? - Сел на диван Фэн Юй скрестил ноги. Рядом с ним нахмурился Ли Шию. 
 
 Фэн Юй упомянул ему об использовании технологии ультразвуковых колебаний для увлажнителя. Это будет безопаснее, и эффект будет лучше. 
 
 Но моторный завод не обладал этой технологией. Моторный завод в прошлом был военным заводом, но их основным направлением все еще были электродвигатели и связанные с ними электрические изделия, такие как батареи, генераторы и электропроводка. У них были лучшие технологии для этих продуктов в Китае. Эта ультразвуковая технология не имела ничего общего с электродвигателями.
 
 Но Ли Шию знал, на каком заводе была эта технология. Он хотел получить эту технологию, но безрезультатно. Теперь Ли Шию тоже интересовался брендингом. Если бы электрические вентиляторы использовали марку моторного завода, они бы получили более высокую прибыль. 
 
 Он также не ожидал, что этот маленький увлажнитель может принести такую большую прибыль. На этот раз он усвоил уроки и предложил совместную корпорацию с Фэн Юй. Он больше не хочет быть подрядчиком. Он хочет сократить прибыль. Фэн Юй также предположил, что он хотел, чтобы фабрика разработала ультразвуковой увлажнитель воздуха. Он оплатит затраты на разработку и поделится результатами. Распределение прибыли можно обсудить позже.
 
 Ли Шию обсудил с другими руководителями завода, и все согласны с этим предложением. Хотя правительство поощряло развитие электрогенерирующих мощностей, технология гидроэнергетики все еще слаба. Основным источником электроэнергии по-прежнему были тепловые генераторы. Основная сила Моторного завода всегда была в гидроэнергетике, тепловой энергии и энергии ветра все еще не хватало. Они также только начали исследовать солнечную энергию. Что касается других, то они все еще находились на теоретической стадии.
 
 Ли Шию тщательно обдумал это. Если они зависели от электрогенераторов, завод мог не понести каких-либо убытков, но прибыли также было немного. Посмотрите на Тай Хуа Трейдинг. Просто электрический вентилятор, и они получили миллионы прибыли. Они также работали с Машиностроительным заводом, и Машиностроительный завод работал очень хорошо. Даже Ли Минде, которого он смотрел свысока, начал с ним высокомерно разговаривать!
 
 Ли Шию решил сыграть в азартную игру. В любом случае, Фэн Юй будет оплачивать расходы на исследования и разработки. Если это удастся, моторный завод получит еще один источник дохода. Если это не удается, то считайте это накоплением опыта. Но они пытались. Они понимают теорию ультразвуковой технологии и то, как превратить воду в туман, но они просто не могут производить увлажнитель. По оценке его фабричного инженера, размер увлажнителя будет примерно равным размеру автомобиля. Как такое продать? 
 
 Ли Шию хотел обмануть Авиационный завод, чтобы они дали ему ультразвуковую технологию. В конце концов, оба завода были государственными предприятиями и раньше работали над многими военными проектами. Но авиационный завод просто отказывались давать им технологии.
 
 Чего хочет моторный завод? Мы, авиационный завод в городе Бинг, можем просто изготовить это и продать вам! 
 
 Ли Шию теперь искал решение в темноте. Он боялся, что, если Фэн Юй узнает об этом, он бросит их и будет работать с Авиационным заводом. Тогда моторный завод не будет иметь с ними ничего общего в будущем. 
 
 В итоге обе стороны были просто деловыми партнерами и не имели тесных отношений. Если бы моторный завод помог Тай Хуа Трейдинг предупредить Сон Сяо в прошлом, Сон Сяофэн прекратил бы угрожать им. В конце концов, моторный завод был военным заводом и был более свирепым, чем полиция!
 
 Поскольку они не помогли Тай Хуа Трейдинг, обе стороны испытывали чувство враждебности. Ли Шию чувствовал, что, если бы Фен Юй нашел лучшего партнера, он немедленно бросил бы моторный завод. 
 
 Фэн Ю некоторое время ждал, а Ли Шию просто молчал и нахмурился. Фєн Юй знал, что что-то не так. 
 
 Директор Ли, что происходит? Вы не собираетесь больше работать со мной? Все в порядке. На самом деле, машиностроительный завод также может производить этот увлажнитель.  - Фэн Юй встал и хотел уйти. 
 
 Машиностроительная компания действительно может производить увлажнители. Но Машиностроительная Компания никогда не будет производить это! Хотя все критические решения в Машиностроительной компании не были приняты одним Ли Минде, именно Ли Минде контролировал все сзади.
 
 Даже если Фэн Юй сможет убедить Ли Минде производить увлажнители, ему все равно придется разделить с ними прибыль. Как только машиностроительная компания обнаружит, что доходы от увлажнителей были высокими, они захотят получить более значительную долю, а Фен Юй получит меньшую долю. Это не будет похоже на моторный завод, где они просто принимают оплату подрядчика. 
 
 Ли Минде также был более презренным, чем Ли Шию. Прежде чем Фэн Юй станет основным акционером Машиностроительной компании, он не положит все свои яйца в корзину Машиностроительной компании, чтобы они могли пожинать плоды.
 
 Так как Моторный Завод не был готов сотрудничать с ним, у Фэн Юя был другой выбор - университет. Независимо от того, был ли это технологический университет или университет кораблестроения, они были сильны в исследованиях и разработках. Эта ультразвуковая технология не считалась сложной, и университетская лаборатория должна быть в состоянии завершить ее. Единственной проблемой для Фэн Юя был патент на технологию. Университет не будет передавать патент Фэн Юю. 
 
 Подождите, директор Фэн. Дело не в том, что мы не хотим с вами работать. Но наша технология ультразвуковых колебаний все еще находилась на теоретической стадии, и для ее практического использования потребуется не менее 1 года. 
 
 Фэн Юй наконец понял, что Ли Шию блефует, когда говорил, что у них есть ультразвуковая технология. Моторный завод начал исследования по предложению Фэн Юя! 
 
 Директор Ли, давайте будем честны друг с другом. Моторный завод не имеет инженеров, которые знают ультразвуковые технологии? Вы все пытались исследовать это сейчас и обнаружили, что вам всем было невозможно добиться успеха? Поскольку вы все осмелились согласиться работать со мной в прошлый раз, вы должны знать, где взять эту технологию. Какой это завод? Или профессор, какого университета? 
 
 Ли Шию посмотрел на Фэн Юй с удивлением. Он мог так много угадать с таким количеством информации? Как подросток может быть таким проницательным? Ему должно быть не менее нескольких десятилетий.
 
 Я знаю, что на авиационном заводе в городе Бинг есть эта технология, и даже есть специалисты по этому вопросу. Но они не хотят продавать технологии мне. Я несколько раз пытался встретиться с директором Хоу, но так и не увидел его.  
 
 Эксперты с авиационного завода? Почему бы вам не попробовать пригласить директора авиационного завода Хоу. Мы можем обсудить для 3-х стороннего сотрудничества. Они могут войти с технологиями, я могу войти с капиталом, а вы можете заниматься производством. Прибыль будет разделена между нами тремя. 
 
 Еще один партнер? Фэн Юй был счастлив иметь другого партнера. Кроме того, Фэн Юй хотел узнать, как работает авиационный завод в городе Бинг, директор Хоу. Его следующей бизнес идее нужно будет сотрудничать с авиационным заводом, и это будет еще выгоднее.
 
 Трех сторонние сотрудничество? Хорошо. Я свяжусь с ним.  - Ли Шию был рад, что Фэн Юй сделал это предложение. Он боялся, что Фен Юй бросит их. 
 
 Хоу Хайтао получил звонок Ли Шию, и речь снова шла об ультразвуковой технологии. Хоу Хайтао только что дал тот же ответ: авиационный завод будет производить все, что он хочет, и продавать его ему. Хоу Хайтао был старше Ли Шию. Когда он был директором авиационного завода, Ли Шию был еще младшим заместителем директора. Даже когда Ли Шию был директором, Хоу Хайтао всегда относился к нему как к своему младшему. 
 
 На этот раз Ли Шию не повесил трубку. Вместо этого он сказал, что будет приводить друга на встречу с ним на авиационном заводе, чтобы поговорить о совместном проекте, и гарантировал, что авиационному заводу нечего терять.
 
 Повесив трубку, Хоу Хайтао задумался. Как он мог не знать никого из друзей Ли Шию? 
 
 Фэн Юй уже решил, что независимо от того, как они сотрудничают и сколько денег ему придется потрать, запатентованная технология и бренд должны быть под его контролем. Это были самые важные вещи! 
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      Презрение Хоу Хайтао к Ли Шию усилилось, когда он увидел Фэн Юй. Этот подросток должен еще учиться, и он был другом Ли Шию? Это Ли Шию становилось все хуже. 
 
 Директор Хоу, это мой друг, о котором я вам говорил. Директор Фэн Юй из Тай Хуа Трейдинг. 
 
 Хммм. - Хоу Хайтао только что издал звук из носа в знак приветствия. Он даже не подумал встать, чтобы пожать руку Фэн Юю. Он также чувствовал, что Фэн Юй не был достоин войти в его офис. 
 
 Фэн Юй видел презрение Хоу Хайтао, но он был беспомощен. Если бы он был в положении Хоу Хайтао и встретил подростка, он мог бы вести себя так же. Но Фэн Юй был уверен, что сможет изменить взгляд Хоу Хайтао в течение 1 минуты.
 
 Ли Шию хотел что-то сказать, но Фэн Юй остановил его и жестом указал Ли Шию, чтобы он поговорил. 
 
 Директор Хоу, вы, возможно, не слышали о Тай Хуа Трейдинг, но вы должны были слышать о вентиляторах Ветра и Дождя. Это мое. Вы слышали о растительном масле Тай Хуа Премиум? Это тоже мое. 
 
 Услышав слова Фэн Юй, Хоу Хайтао выпрямляется и начинает серьезно относиться к Фэн Юю. Вентиляторы ветра и дождя прошлым летом были чудом. Он появился внезапно и был известен не только в городе Бинг, но и во всем Китае. Их авиационный завод также заказал несколько десятков вентиляторов, и он также купил два для своего дома.
 
 Растительное масло, которое он использовал сейчас, было также кулинарным маслом Тай Хуа Премиум. Его жена доверяла только этой марке, и хотя она была дорогой, она все равно купила бы ее.
 
 О, вы директор Фэн из Тай Хуа Трейдинг. Сяо Ван, подайте чай! - Хоу Хайтао встал, пожал руку Фэн Юю и приказал секретарше подать чай. 
 
 Директор Хоу должен был угадать цель нашей встречи с вами. Мы здесь, чтобы обсудить с директором Хоу сотрудничество, используя ультразвуковую технологию для разработки увлажнителя нового поколения. Правильно. Увлажнитель на вашем столе также является нашим продуктом.  
 
 Хоу Хайтао посмотрел на увлажнитель на своем столе. Он был куплен его начальником офиса. После использования увлажнителя стало действительно более удобно.
 
 Сотрудничество? Нет никакой необходимости в этом. Просто дайте мне знать, что вы хотите изготовить и требования. Мы просто изготовим его для вас.  - Цеха Авиационного завода не работали на полную мощность. Если бы были заказы, было бы лучше, если бы они делали это сами.
 
 Прежде чем Фен Юй успел что-то сказать, Ли Шию с тревогой сказал: Директор Хоу, у вас есть производственная линия для увлажнителей? Моя фабрика уже модифицировала несколько производственных линий. Стоимость производства скудна. Может ли ваш авиационный завод сделать это? Теперь ваша фабрика была сосредоточена на авиационных двигателях и фургонах. У вас еще есть время, чтобы произвести увлажнитель?  
 
 Хоу Хайтао откинулся на диван и сказал:  Проблема в том, что у нас есть технология. 
 
 Фэн Юй прервал их обоих: Директор Хоу, директор Ли, я здесь, чтобы обсудить наше сотрудничество, а не видеть, как вы оба спорите. У нас общая цель - зарабатывать деньги. Теперь у авиационного завода есть технология, у моторного завода есть производственная линия, а у меня есть средства и каналы сбыта. Я думаю, что мы можем иметь трехстороннее сотрудничество для разработки и управления новым увлажнителем. Заработанные деньги будут разделены между нами тремя. 
 
 Сотрудничество. Хорошо. Но для разработки нового продукта технология является наиболее важной. Таким образом, авиационный завод должен получать половину прибыли, а вы оба должны разделить остальное.  
 
 Невозможно. Вы прикладываете минимум усилий. Как вы можете взять половину прибыли? Моя фабрика выполняет всю производственную работу, поэтому я должен получать половину прибыли!  - ответил Ли Шию. 
 
 У Фэн Юя начала болеть голова. Похоже, он принизил аппетит руководителей этих государственных предприятий. Оба хотели половину прибыли. Фэн Юй выступил с фондами и каналами продаж. Значит ли это, что он будет делать это бесплатно? 
 
 Ли Шию и Хоу Хайтао продолжали спорить, но Фэн Юй заметил, что что-то не так. Они оба смотрели друг на друга. 
 
 Черт, эти двое стариков действовали. Они собирались работать вместе, чтобы выгнать Фэн Юя! 
 
 Директор Хоу, директор Ли, вы закончили? Из того, что я вижу, вы оба хотите сделать это в одиночку. Почему бы вам обоим не сделать это самостоятельно? Моя семья имеет долю в Машиностроительной компании. Они также могут производить увлажнители. Что касается технологий, я думаю, что помимо Авиационного завода, Технологический университет должен иметь ее. Там тоже много специалистов!  
 
  Хай ~~~ Что вы говорите, директор Фэн? Разве мы сейчас не обсуждаем наше трехстороннее сотрудничество?  - Ли Шию начинает успокаиваться. 
 
 Хм, правда? Это способ обсудить? Вы хотели половину прибыли, и он также хотел половину. Тогда я войду с капиталом и каналами продаж бесплатно? Почему бы мне не отдать свою компанию вам обоим? - Фэн Юй посмотрел на этих двух хитрых лисов. 
 
 Тогда, директор Фэн предлагает? - спросил Хоу Хайтао. 
 
 Тем временем, тот, кто входит с капиталом, должен брать самую большую долю. Кроме того, я тот, кто проектирует внешний вид увлажнителя. Позиционирование на рынке, каналы продаж, бренд и даже эта идея - мои. Итак, я хочу получить 80% прибыли, а вы оба разделите остальное!  
 
  Невозможно! - одновременно сказали Хоу Хайтао и Ли Шию. 
 
 Одна группа, получает 80% акций, и две государственные фабрики, разделяющие оставшиеся 20%? Это нелепо. 
 
 Хорошо, я сделаю шаг назад. Я хочу, по крайней мере, 30%. - Ли Шию сказал. 
 
 Это-то же самое для меня. Я тоже хочу 30%. Вы будете получать наибольшую долю, 40%. Так нормально?
 
 Фен Юй усмехнулся и посмотрел на этих двух хитрых стариков. Оба получат 60% акций. Если они работают вместе, они могут отменить любое решение, принятое Фэн Юй. 
 
 Я тоже уступлю. Каждый из вас получит 15%. Я хочу 70%! - Поскольку все предъявляли необоснованные требования, Фэн Юй хотел посмотреть, не посмеют ли они выгнать его из этого проекта и сделать это сами. 
 
 Директор Фэн, не будь слишком жадным. Это трехстороннее сотрудничество, и акции, которые мы хотели, уже на треть меньше.  - Холодно сказал Хоу Хайтао. 
 
 В самом деле? Но ваши усилия не стоят ни одной трети.  
 
 25%. Я хочу 25%.  - Сказал Ли Шию. Он добавил: Я не могу ответить остальным на фабрике, если мы получаем меньше, чем это.
 
 До того, как Хоу Хайтао сказал что-нибудь, Фэн Юй засмеялся:  Директор Хоу тоже хочет 25%? Я буду честен с вами обоими. Я должен получить более 50% акций для этого нового типа увлажнителя, и я гарантировал вам обоим, что ваша прибыль будет составлять не менее 1 миллиона …… рублей!  
 
  Сколько?  - Глаза Хоу Хайтао расширился.
 
 1 миллион рублей! Каждый из вас будет владеть 20% акций. Авиационный завод будет заниматься исследованиями и разработками, Моторный завод будет заниматься производством. Я буду войду с капиталом и отвечу за продажи. Если я передам этот проект кому-либо из вас, можете ли вы гарантировать прибыль в 1 миллион рублей? Кроме того, результаты исследований и разработок, выполненных Авиационным заводом, будут принадлежать мне. Я тот, кто думал об этой идее, и я тот, кто финансирует эти исследования и разработки. Итак, результаты должны принадлежать мне. Вы оба можете наслаждаться прибылью, основанной на ваших акциях. Я могу подписать 10-летний контракт с вами обоими, заявив, что прибыль будет составлять не менее 1 миллиона рублей в год. 
 
 Фэн Юй специально сказал рубли, а не доллары США. Он знал, что рубли сильно обесценится через два года. В то время стоимость рубля была даже ниже, чем японская иена. Даже если продажи этого увлажнителя оказались не такими хорошими, как он ожидал, он также может быстро получить 2 миллиона рублей. 
 
 10-летний контракт кажется долгим, но это был также срок для патентной защиты. Если трехстороннее сотрудничество не сработает, Фэн Юй может уйти в любое время и сделать это самостоятельно. Все, что нужно сделать Фэн Юй, - это давать им 1 миллион рублей каждый год. Во всяком случае, патент будет в его руках. 
 
 Ли Шию посмотрел на Хоу Хайтао и кивнул: Хорошо, мы согласны! 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/479144
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      Фэн Юй почувствовал облегчение, когда сотрудничество по увлажнителям было урегулировано. Эта инвестиция не была значительной суммой, но отдача будет высокой. 
 
 Первые инвестиции были только 1 миллион юаней. Авиационный завод будет минимизировать размер ультразвуковой вибрационной машины, чтобы она была не больше кулака. 
 
 Моторному заводу поручили модифицировать производственные линии. Сейчас у них есть только временная производственная линия для увлажнителей, и этого было недостаточно. Для этого должна быть специализированная производственная линия. Фэн Юй сказал, что, как только исследование Авиационного завода будет готово, моторный завод должен немедленно начать производство. Выход не должен быть ниже 50 000 единиц в месяц.
 
 Рынок был пуст, и это считалось монополией. Но они должны сначала захватить рынок. Даже в эту эпоху, согласно прогнозу Фэн Юя, в Китае будет продаваться не менее несколько сотен тысяч штук в год. Был еще большой зарубежный рынок. 
 
 … 
 
 Почтовое отделение только что открылось, и было два клиента. Сегодня шел сильный снег, и этим двум мужчинам нужно что-то срочное. 
 
 Добро пожаловать, это Шицян. Ты здесь, чтобы снова отправлять документы по факсу? 
 
 Брат Хуэй, я здесь не для того, чтобы отправлять документы по факсу. Я здесь, чтобы что-то купить. Поговорим с тобой позже. Я иду в ту сторону.
 
 Брат Хуэй посмотрел на Ли Шицяна, идущего в угол, и его глаза широко раскрылись. Этот Ли Шицян действительно стал богатым. Он собирался посмотреть на пейджеры! Этот пейджер стоит несколько тысяч юаней за штуку. 
 
 Но так как Ли Шицян теперь мог водить машины, он, безусловно, может позволить себе пейджер. 
 
 Брат Цян, ты здесь. Эти пейджеры только что прибыли. Какой из них ты хочешь посмотреть?  
 
 Были только числовые пейджеры, и Фэн Юй был разочарован. Пейджеры с китайскими иероглифами были доступны только в следующем году. Но этого пейджера должно хватить пока. Было лучше, чем не иметь возможности связаться с ним, если возникли какие-либо чрезвычайные ситуации. 
 
 Сколько у вас есть? - спросил Фэн Юй. 
 
 Сотрудники посмотрели на Фэн Юя. Кто был этот высокомерным ребенком? Ему одного пейджера не хватит?
 
 Сунь Вэнвэнь, сколько у тебя пейджеров? - снова спросил Ли Шицян. 
 
 Глаза Сунь Вэнвэнь расширились: Брат Цян, что ты имеешь в виду? Ты покупаешь несколько? 
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал:  Не мало. Нам нужно около 20-ти. - Тон Фэн Юя был небрежным, и он прервал Сунь Вэнвэнь. Она подумала про себя: Что? 20 пейджеров? 1 пейджер стоит 4000 юаней. Ты хочешь 20? Тогда это будет 80000 юаней. Этот ребенок не знает, насколько дороги эти пейджеры. Это 80000 юаней. Ты видел 80 000 юаней?  
 
  Молодой человек, этот пейджер стоил 4 000 юаней  - сказала Сунь Вэнвэнь Фэн Юю. 
 
 4000 юаней? Это не дорого. Я хочу 20. Дайте это. Я хочу посмотреть. - Фэн Юй думал, что пейджер будет стоить как минимум 5000 юаней. Похоже, цены были ниже, чем в прошлом году.
 
 Брат Цян, кто этот ребенок? Хватит шутить со мной. - Если бы не Ли Шицзян, она бы отругала их. Этот ребенок был высокомерным. Пейджер стоил 4000 юаней, а он хотел 20? Он думает, что это были 4 юаня игрушки?
 
 Это мой зять. Он не шутит с тобой. Мы покупаем для компании. У вас есть 20 штук? Возьмем их.
 
 Фэн Юй обсуждал с Ли Шицяном. Ву Чжигану и остальным сотрудникам приходилось часто путешествовать, и они всегда были без связи. Что делать, если были какие-либо чрезвычайные ситуации?
 
 Фэн Юй сказал, что потери, вызванные отсутствием связи, будут выше, чем эти несколько тысяч юаней. Кроме того, Тай Хуа Трейдинг получила много прибыли в этом году, и Фэн Юй хотел вознаградить Ву Чжигана и его сотрудников. Вот почему Ли Шицян не противился этой идеи. 
 
 Ли Шицзян теперь тоже был более щедрым. Он жил в большой квартире, водил маленькую машину, и статус людей, которых он встречал сейчас, был выше. Как он мог забыть сотрудников, которые вместе с ним работали?
 
 Сунь Вэнвэнь услышала Ли Шицяна и смущенно сказала: Брат Цян, у нас нет 20 пейджеров. У нас всего 16 единиц.
 
 16 единиц? Этого тоже достаточно. Фэн Юй махнул руками и сказал: Соберите все для меня.
 
 В этот момент кто-то вошел в почтовое отделение и подошел к торговому залу Сунь Вэнвэнь. 
 
 Эй, девочка, ты продаешь пейджер здесь? Дайте мне самый дорогой!  
 
 Он сказал это громким голосом. Как будто он боялся, что другие люди могут услышать его. Самый дорогой пейджер? Разве он не мог прочитать надпись на стене? Каждый пейджер продавался за 4000 юаней. 
 
 Фэн Юй повернулся, чтобы посмотреть на этого человека. Этот человек был одет в пальто и котелок. В его одежде не было ничего необычного, но Фэн Юй не мог принять это, когда он открыл рот, чтобы показать свои два золотых зуба.
 
 О, это пейджер? Дай мне посмотреть. - Человек с золотыми зубами протянул руку, чтобы забрать пейджер у Фэн Юя. 
 
 Фэн Юй отступил. Этот человек груб. Разве он не видит, что я держусь за пейджер? Разве он не может попросить об этом любезней? 
 
 Человек с золотым зубом не ожидал, что Фэн Юй уклонится от него. Он ворчал: Откуда этот ребенок? Вали отсюда. Эта вещь стоит дорого. Может ли твоя семья позволить себе заплатить за это, если ты сломаешь его? 
 
 После этого он попытался снова вырвать пейджер из Фэн Юя.
 
 Если мы можем позволить себе заплатить за него, это наша проблема. Это не имеет к тебе никакого отношения. Фэн Юй не может быть встревожить этот типом людей. Он повернулся к Сунь Вэнвэнь и сказал: Окей. Эти пейджеры хороши.
 
 С кем, по-вашему, ты разговариваешь? Эй, продавщица. Я хочу этот пейджер. Принеси его! - крикнул человек с золотыми зубами Сунь Вэнвэнь. 
 
 Продавщица? Сунь Вэнвэнь закатила глаза и сказала человеку с золотыми зубами: Извините, сэр, это продано. 
 
 Тогда принесите мне еще один. Спешите, глупая! - нетерпеливо сказал человек с золотыми зубами. В этом году он заработал 30 000 юаней. Если бы он пристегнул к поясу пейджер, то даже если эта симпатичная девушка из деревни не хочет выйти замуж за него, ее родители заставят ее выйти за него замуж! 
 
 Сожалею. Пейджеров больше нет.  - ответила Сунь Вэнвэнь.
 
 Маленькая девочка, ты относишься ко мне как дураку? У вас на прилавке так много пейджеров, и ты говоришь, что их больше нет? Где менеджер? Позови его! Я хочу спросить его; как он тебя обучал! - сердито крикнул человек с золотыми зубами.
 
 Ли Шицян больше не мог этого выносить и сказал: Мистер, все эти пейджеры были проданы. Это бесполезно, даже если вы ищете менеджера. Если у вас есть время, чтобы кричать здесь, почему бы не пойти в другое почтовое отделение? Кроме того, вам лучше не говорить так громко на публике. Это просто показывает, насколько вы некультурны. 
 
 Кого вы называете некультурным? Я здесь, чтобы купить вещи, а вы слышали о поговорке: клиенты - это боги? - спросил человек с Золотым Зубом и попытался толкнуть Ли Шицяна.
 
 Ли Шицзян уклонился и схватил запястье человека с золотыми зубами правой рукой и сильно повернул его. Человек с золотыми зубами сразу стал на колени. Ли Шицян был в армии в течение трех лет, и для него было легче справляться с такими отморозками, как он. 
 
 Ааааа ... Ты смеешь меня бить? Помогите! Кто-то бьет меня! 
 
 Пришел менеджер почтового отделения: Что случилось? Сяо Ли, отпусти его, сначала.
 
 Ли Шицзян ослабил свою хватку, но человек с Золотым Зубом остался на земле. 
 
 Хм, этот парень думает, что у него было немного денег и пытался создать проблемы здесь. Он даже сейчас ругал Сунь Вэнвэнь.
 
 Сунь Вэнвэнь также добавил: Менеджер, он пытался создать проблему здесь. Я сказала ему, что пейджеры были распроданы, но он настоял, чтобы я продала ему один. Я не волшебница, и я не могу заставить пейджера появится из воздухе. 
 
 Проданы? Разве новая партия не прибыла на этой неделе? - спросил менеджер. 
 
 Вот так. Она сделала это нарочно. Вы менеджер, верно? Этот человек должен быть уволен! - Человек с золотыми зубами встал и начал кричать. Он чувствовал, что менеджер был на его стороне. 
 
 Внезапно Фэн Юй небрежно сказал: Это действительно было продано. Всего 5 минут назад я купил все пейджеры. 
 
 Обманщик. Вы можете продолжать обманывать. У вас есть деньги, чтобы купить все пейджеры здесь? - крикнул человек с золотыми зубами.
 
 Фэн Юй открыл свою сумку, которую положили на прилавок, и достал из нее деньги. Его зарплата была в сотнях юаней в банкнотах, свернутых в пачки. 
 
 1 пачка, 2 пачки …… 6 пачек, 7 пачек, 8 пачек.
 
 Фэн Юй постучал по деньгам: Здесь 80 000 юаней. 1 пейджер продается за 4000 юаней, 16 пейджеров будут стоить 64 000 юаней. Плата за сеть составляет 800 юаней за пейджер. Достаточно ли этих денег? 
 
 Примечания автора: 
 
 Пейджеры на китайских иероглифах был введены в 1990 году Inspur и Motorola вместе. Китайская компания Ningbo Bird представила пейджеры отечественного производства в 1993 году. К тому времени появились мобильные телефоны. Но время разговора составляло всего около 30 минут.
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      Человек с золотыми зубами немедленно отступил. Этот подросток может вытащить 80 000 юаней из своей сумки в одно мгновение, и кажется, что сумка все еще содержит больше денег. Он заработал только 30 000 юаней в год, и Фэн Юй может легко достал 80 000 юаней. Это означает, что его бизнес ничто по сравнению с Фэн Юй! 
 
 Человек с золотыми зубами немедленно ушел. Люди, которые наблюдали за шумом, были потрясены тем, как Фэн Юй достал свои деньги. 
 
 Те, кто знал Ли Шицзяна, шептались между собой. Они знали, что Ли Шицян был богат, но они не знали, что Ли Шицян был таким богатым! Если бы это были они, они также решили бы бросить работу в почтовом отделении. Они никогда не позволят себе пейджер или маленькую машину, если бы работали в почтовом отделении.
 
 Все пейджеры были активированы, и Ли Шицян некоторое время поболтал со своими бывшими коллегами и ушел. Ему было неловко от того, как к нему относились бывшие коллеги. 
 
 Вернувшись в офис, Фэн Юй раздал пейджеры своим сотрудникам и сказал им, что эти пейджеры были их бонусами на конец года.
 
 Ву Чжиган и остальные были в шоке. Они знали, что получат большой бонус в этом году. Из щедрости Фэн Юя, бонус не должен быть ниже 1000 юаней. Но они не ожидали, что Фэн Юй даст каждому пейджер. Эти пейджеры стоили 4000 юаней каждый!
 
 Фэн Юй воодушевил всех и сказал, что до Нового года у них будет еще две сделки. Одной был импортом, а другой - экспортом. После этого будут праздничные каникулы для всех до 15-го дня Лунного Нового года. В ту эпоху в Китае до сих пор нет официальной политики в отношении праздников, но в Тай Хуа Трейдинг они получают такие преимущества! 
 
 Все повеселели. Это был длительный отпуск, и они смогли повеселиться. 
 
 … 
 
 Через 3 дня Фэн Юю позвонил Кириленко. Парк грузовиков Газ был в пути. Предположительно прибудут в город Бинг через два дня.
 
 Фэн Юй был в восторге. Этот парк наконец-то прибыл. С помощью Кириленко этот парк состоял из 80 грузовиков "Газ" и был загружен более чем тысячей холодильных компрессоров. Эти компрессоры будут переоборудованы в холодильники на моторном заводе. 
 
 Поскольку компрессоры были очень дешевы, стоимость холодильников также будет скудной. Таким образом, розничные цены также не будут высокими. Фэн Юй подсчитал, что прибыль должна составлять несколько сотен тысяч юаней! 
 
 В этот день на улицах города Бинг была длинная колонна грузовиков Газ. Конвой был очень длинным и привлек много внимания. 
 
 Эти грузовики, похоже, перевозили товары из Советского Союза. Какое подразделение было настолько расточительным, чтобы использовать транспортные средства для перевозки товаров, а не для перевозки грузов?
 
 Позже все заметили, что эти грузовики отправились на моторный завод. Это был моторный завод, который заказывал товары из Советского Союза? Но никто не слышал ничего от моторного завода. Директор Ли поручил фабрике держать это в секрете.
 
 Это было позором для государственной фабрики быть подрядчиком для частной компании. Они не признались, что являются производителями вентиляторов Ветер и дождь, не говоря уже о холодильниках Тай Хуа. 
 
 Фэн Юй зарегистрировал эти холодильники под брендом Тай Хуа. Он не собирался расширять этот холодильный бизнес. Фэн Юй ничего не знал о холодильниках, за исключением разных типов холодильников. Больше не будет очередной партии дешевых компрессоров. Завод, который производит эти компрессоры, находился в состоянии полу-отключения, когда Кириленко связался с ними. Однако Фэн Юй был заинтересован в производственной линии этого завода. Возможно, он мог бы импортировать эти производственные машины и продавать их тем фабрикам, которые производили холодильники.
 
 Поскольку Фэн Юй не хотел влиять на имидж и ценность бренда Ветер и дождь, он решил использовать бренд Тай Хуа. Первоначально Фэн Юй хотел использовать бренд Шицзян, но Ли Шицзян отказался. Дизайн холодильников Фэн Юй был слишком странным. Это был двухдверный холодильник. Кто бы купил такой большой холодильник? Сколько нужно купить вещей, чтобы заполнить этот холодильник? Это была пустой тратой электричества тоже. 
 
 Это не было важно. Приоритетом Фэн Юя теперь состоял в том, чтобы дождаться прибытия Кириленко в город Бинг, и они пойдут в суд с распиской. Фэн Юй хотел, чтобы суд присудили ему парк грузовых автомобилей "Газа" в качестве компенсации за "долг", который ему должен Кириленко. Это сэкономило бы им много налогов!
 
 Кириленко вылетел в город Бинг и прибыл ночью. Фэн Юй поехал и забрал его лично. На этот раз Кириленко привез с собой только одного человека. Это был его доверенный помощник. Кириленко приехал в город Бинг, чтобы продать этот парк грузовых автомобилей и быть ближе к Фэн Юю. Таким образом, в будущем он мог бросить остальных своих партнеров и работать только с Фэн Юй. 
 
 …… 
 
 Что ты сказал? Ты хочешь подать в суд на иностранца? - Человек в суде был шокирован. Это было невероятно. 
 
 Это иностранец из Советского Союза, и все же ты хочешь подать в суд на него? Повлияет ли это на имидж Китая? Не поставит ли это под угрозу отношения между двумя странами? 
 
 Если бы посольство Советского Союза узнало об этом, это было бы в заголовках. Они были только небольшим судом в городе, и они не осмеливались подать в суд на иностранца.
 
 И что, если он иностранец? В контракте было написано, что он должен мне столько денег, и он использовал эти грузовики в качестве залога. Теперь он не может заплатить, и эти грузовики должны принадлежать мне. В чем проблема? - Фэн Юй посмотрел на сотрудника суда. Пожалуйста, не обостряй дела. Это был простой деловой спор. 
 
 Малыш, не можете ли вы оба разобраться? Наш суд не имеет полномочий подавать в суд на иностранца. Почему бы вам не пойти в высший суд? - Сотрудник был обеспокоен. То, что сказал Фэн Юй, было не так, но он не осмелился быть тем, кто создал этот прецедент.
 
 Мы обсуждали это, и он согласился. Если вы мне не верите, вы можете спросить переводчика. Я не лгу вам. Он даже принес свой паспорт. - Конечно, Кириленко согласится. Оба были в этом вместе. Это должно было избежать уплаты высоких налогов.
 
 Сотрудник чувствовал, что ему не повезло. Почему он должен быть дежурным сегодня? Почему другой человек пошел в уборную? Если бы он знал, он также пошел бы в уборную. Он скорее пропустит работу, чем сделает это. 
 
 Фэн Юй боялся, что это произойдет, поэтому он взял с собой переводчика. Этот переводчик был преподавателем в университете и был нанят за высокую заработную плату. Другие переводчики отказались от этой работы, когда услышали, что им нужно быть в суде. В наше время каждый не хочет иметь ничего общего с судами. 
 
 Просто предложение. Все так ясно. О чем беспокоиться? Могу ли я получить письменный вердикт позже? - Фэн Юй продолжал торопить сотрудника. Ему все еще нужно оформить документы на эти грузовики.
 
 Сотрудник попросил Фэн Юя подождать, пока он посоветовался со своим руководителем. Сотруднику было любопытно. Почему этот иностранец совсем не злился? Нормальный человек, которому предъявляют иск другой человек, был бы расстроен. Даже если он не злится на то, что ему предъявят иск, по крайней мере, он должен быть капризным, но почему этот иностранец все еще улыбается? Может быть, его мозг был поврежден? 
 
 Кириленко не знал, что сотрудник думал, что он идиот, и до сих пор улыбался ему. Для Кириленко это была его лучшая улыбка, но для других он улыбался как идиот. 
 
 Через некоторое время пришел кто-то похожий на руководителя и поговорил с Кириленко. Этот лидер знал русский язык и узнал, что с ответом Кириленко проблем не было. Он также проверил паспорт Кириленко и затем попросил Фэн Юй подождать.
 
 Руководитель сообщил об этом своему руководству. В конце концов, этот вопрос был передан правительству провинции. Как только очень высокопоставленный руководитель дал решение продолжить судебное разбирательство. Руководителю все равно, иностранец это или местный. Если кто-то сделал что-то не так в Китае, он должен быть наказан по закону! Он даже поручил судам рассматривать это дело как типичный договорный спор и приговорить как обычно! 
 
 Инструкции были быстро переданы через все уровни и обратно в городской суд. Руководитель суда увидел инструкции и приказал своим людям продолжить процедуру. Поскольку иностранец также согласился, суд не был бы назойливым. Просто попросил иностранца поставить подпись и отпечаток на документах. Письменный вердикт также должен иметь русскую версию.
 
 Многие сотрудники суда смотрели на Фэн Юя. Этот ребенок был так молод, и все же он осмелился подать на иностранца в суд. Все задавались вопросом, кто был тем, кто поддерживал этого ребенка. 
 
 Фэн Юй дал красный пакет, и эффективность работы персонала суда сразу же улучшилась. В течение часа был вынесен письменный вердикт, и право собственности на эти 80 грузовиков "Газ" было официально передано компании Ветер и Дождь Логистика.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/487469

    
  





  Экстраординарный гений Глава 114 - Логистика ветра и дождя


  

    
      Общество с ограниченной ответственностью Логистика ветра и дождя была новой компанией, зарегистрированной Фэн Юй. Но она не принадлежала ему. Компания принадлежала Ли Шицян. 
 
 Семья Ли знала, что они могут наслаждаться своим текущим образом жизни благодаря Фэн Юю. Однако как мог Ли Шицян работать на своего младшего шурина? Ли Шицян хотел начать что-то сам, получив свои дивиденды. 
 
 Просто случилось, что появилась такая возможность. Фэн Юй хотел создать логистическую компанию и даже получил парк грузовых автомобилей. Затем Ли Шицян сказал Фэн Юй, что он хочет управлять этой логистической компанией и не хочет акций Тай Хуа Трейдинг.
 
 Фэн Юй также согласился, но он сказал Ли Шицяну, что он уже зарегистрировал компанию Логистика ветра и дождя. Он хотел создать объединение брендов, чтобы повысить их конкурентоспособность в будущем, и поэтому Фэн Юй был готов заплатить Ли Шицяну сумму денег, чтобы компенсировать ему. 
 
 Ли Шицян согласился без каких-либо колебаний. Он не заботится о названии компании, и не было никакой необходимости в какой-либо компенсации. Фэн Юй сменил владельца компании на Ли Шицяна, а затем дал Ли Шицяну более одного миллиона юаней дивидендов. Акции Тай Хуа Трейдинг также были изменены на имя Фэн Юй. Теперь Фэн Юй может поменять свой титул на своей визитной карточке на Генерального директора. 
 
 Фэн Юю, наконец, было 16 лет, и у него было удостоверение личности. Теперь ему будет легче что-то делать.
 
 Департамент транспорта города был с ними старыми друзьями. Они дали красный пакет начальнику, и документация была быстро завершена. Все номерные знаки транспортных средств будут готовы через неделю. 
 
 Новый логотип был нанесен на двери грузовиков. Даже капот был покрыт логотипом Ветер и дождь. Ли Шицян также нанял группу бывших военных водителей. Сколько они могут заработать, если они работают в подразделениях? Если бы они работали в Логистике ветра и дождя, они бы получили на 50% больше, чем их текущая зарплата, и тоже будет и с бонусами! 
 
 Очень скоро более ста водителей подали заявки на эту работу. Ли Шицян также последовал совету Фэн Юя, провести тестирование для этих заявителей. Не только их навыки вождения должны были быть проверены, их осведомленность о безопасности и особенно их ответственность.
 
 Фэн Юй сказал, что Логистика ветра и дождя будет занимать как минимум 3 провинции в северо-восточном регионе и может даже занять рынки вплоть до Пекина. Эти водители большую часть времени будут находиться на улице с грузовиком товаров. Что произойдет, если водитель исчезнет с товаром? 
 
 Это не пугало Ли Шицяна. Подобные инциденты случались и раньше. Фэн Юй читал новости о таких случаях в интернете в своей прошлой жизни. Это было много лет спустя, когда преступники были пойманы. 
 
 Но Ли Шицян был лучше, чем думал Фэн Юй. Мало того, что он проверил водителей на вещах, которые сказал ему Фэн Юй, но он также проверил их знакомство с дорогами. После этих проверок были наняты оставшиеся 80 водителей и более 10 продавцов.
 
 Ли Шицян знал о важности продавцов, когда он работал в Тай Хуа Трейдинг. Если бы продавцы не получали заказы, а компания просто ждала, пока покупатели придут к ним, она закроется через один или два года.
 
 Фэн Юй также помог ему с рекламой. У Фэн Юя были рекламные контракты с газетным агентством и местным телеканалом. Он помог, Логистике ветра и дождя сделать несколько рекламных объявлений, чтобы повысить осведомленность и дать возможность большему количеству людей узнать, что в городе Бинг была логистическая компания с 80 грузовиками Газ. 
 
 Логистика ветра и дождя, Доставка независимо от дождя или суток! 
 
 Все знали об этом рекламном слогане менее чем за 3 дня.
 
 Логистика ветра и дождя стала известной в городе Бинг. Офис Тай Хуа Трейдинга находился в складской зоне, и Ли Шицзян был там знаком со многими компаниями. 
 
 Ли Шицян посетил каждую компанию в складской зоне. Когда они узнали, что Ли Шицян только что создал логистическую компанию, и имел 80 грузовых автомобилей и могу взять заказ на доставку из города Бинг в города Цзи и города Шен, многие компании заключили с ним контракты. Они позволят Логистике ветра и дождя справиться со своими поставками в будущем.
 
 Фэн Юй также помог Ли Шицяну получить несколько заказов на поставку от Автомобильного завода и Машиностроительной компании. В сочетании с поставками Тай Хуа Трейдинг компания Логистика ветра и дождя не потеряет деньги в будущем.
 
 Однако, если грузовик ехал с полной загрузкой в пункт назначения и возвращался с пустой, они могут не потерять деньги, но они также не максимизируют свою прибыль. Фэн Юй напомнил Ли Шицяну о создании филиалов в городах Цзи и Шэнь. Таким образом, грузовики могут путешествовать туда и обратно более эффективно. Они также должны создать хорошую репутацию и привлечь больше клиентов. 
 
 Организовать филиалы? Ли Шицян был обеспокоен. Одной компании было достаточно, чтобы занять его, и теперь ему все еще нужно открывать филиалы? Идея Фэн Юя заключалась в том, чтобы сначала открыть офисы в городах Цзи и Шэнь, а затем - во всех городах провинции. Затем медленно расшириться до 3 провинций в северо-восточном регионе и даже до Пекина. Это должно было создать полную логистическую сеть.
 
 Хотя это не создаст монополию, с полной логистической сетью, бизнес будет лучше. Теперь в 3 провинциях северо-восточного региона стало появляться все больше частных компаний. Будет много заказов на доставку по горным районам и на фермы. 
 
 Ли Шицян стал нервничать, когда услышал все это. Сколько филиалов должно быть создано в будущем? Тогда он должен нанять не менее ста продавцов? Один грузовик должен генерировать достаточно, чтобы заплатить как минимум от 2 до 3 человек? Как он может получать прибыль, если это так?
 
 Фэн Юй терпеливо объяснил все за и против Ли Шицяну. Ситуация теперь считалась начальной стадией, и было бы хорошо, если бы он потерял немного денег. Спрос на логистику рос, но он этого не почувствует, даже если заказов будет много. Но через 2 года другие также создадут логистические компании, и тогда ему будет сложно расширить свою долю на рынке. Кроме того, с созданием логистической сети каждый, кто нуждается в доставке, в первую очередь подумает о логистике ветра и дождя. Это будет время, когда он сможет пожинать прибыль. Его грузовики всегда будут передвигаться с полностью загруженными.
 
 Ли Шицян все еще колебался. Хотя он чувствовал, что то, что сказал Фэн Юй, имело смысл, но он все еще думает, что сейчас было бы неразумно вкладывать так много. Почему бы не подождать еще 2 года и посмотреть, как все пойдет. Фэн Юй, возможно, знаком с электронными продуктами и торговлей, но логистика сильно отличается от них. Создание филиалов в городах страны? Какой логистический бизнес есть в городах страны? Они доставляют свои товары с помощью велорикш.[1]
 
 Фэн Юй вздохнул и повернулся к Ли Шицяну: Ты можешь получить франшизу[2], если не хочешь открывать филиалы. Франчайзинговым магазинам будет разрешено использовать марки Логистике ветра и дождя для получения заказов, а Логистика ветра и дождя будут осуществлять поставки. - Все, что нужно сделать Ли Шицяну - это дать этим магазинам комиссионные.
 
 Это решило бы проблему грузовиков, возвращающихся в город пустыми. Ли Шицяну не нужно вкладывать больше денег, и через 2 года он может даже собрать франшизу. На данный момент, если он получит франшизу, не многие присоединятся к нему. 
 
 С этим предложением Ли Шицян понял. Это была хорошая идея. Он может сэкономить деньги и не нужно нанимать так много продавцов! 
 
 Ли Шицян взволнованно организовал, чтобы его продавцы делали торговые звонки, а остальных своих сотрудников он заставил раздавать листовки и наклеивать рекламу на фонарные столбы и телеграфные столбы. Этому также научил Фэн Юй. В ту эпоху никто не побеспокоился бы об этих маленьких рекламных объявлениях, как эти, если эти рекламные объявления не были наклеены на домах людей.
 
 Фэн Юй посмотрел на энергичного Ли Шицяна и почувствовал, что это тот зять, которого он знал по воспоминаниям. 
 
 Ли Шицян был счастлив, но Фэн Юй впал в депрессию. Ли Шицян продолжил создавать свой собственный бизнес, и Фэн Юй должен найти нового человека, который возглавит Тай Хуа Трейдинг. Ему все еще нужно ходить в школу ... 
 
 Примечание редактора:
 
 1. Велорикша(грузовая) - https://ua.all.biz/img/ua/catalog/291824.jpg
 
 2. Франшиза — объект договора франчайзинга, комплекс благ, состоящий из прав пользования брендом и бизнес-моделью франчайзера, а также иных благ, необходимых для создания и ведения бизнеса.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/488063

    
  





  Экстраординарный гений Глава 115 – Человек, который может, есть в свинарнике


  

    
      Ответственный за компанию может быть определен после Нового года. Лунный Новый год будет только через несколько дней, и Фэн Юй вернулся в свой район. Он должен помочь с управлением заводом по переработке пищевых продуктов и свинофермой. В будущем ему нужно нанять 2 подходящих людей, которые будут обслуживать фабрику и ферму. Фэн Юй не доверяет навыкам управление своего отца. 
 
 Больше всего Фэн Юя волнует специалист по свиноводству профессор Су. Модернизация свинофермы до сих пор нуждается в его мнении и помощи.
 
 Специалист прибыл, и Фэн Юй должен приветствовать его лично. Все специалисты были высоко оценены, и большинство из них были высокомерны. Если они чувствуют, что их не уважают, они могут уйти, и будет трудно пригласить их снова. Эти специалисты знали друг друга, и других специалистов также будет сложно пригласить. 
 
 Фэн Юй прибыл на свиноферму и заметил, что его сотрудники не очень хорошо выглядит. Что случилось? Специалист усложнил им задачу? Если бы это было так, то Фэн Юй отослал бы его. Даже специалисты не могут запугивать его сотрудников! 
 
 Дядя Ли, где мой папа? 
 
 Главный Фэн внутри со специалистом. Сяо Юй, лучше не заходи первым. Боюсь, что у тебя потом не будет аппетита к обеду. - У дяди Ли были странные выражения. Как будто он видел что-то страшное или отвратительное.
 
 Что? Они убивают свиней внутри? Разве я не говорил, что все свиньи должны быть убиты на городской бойне? - Фэн Юй чувствовал себя немного беспомощным, так как думал, что его отец хочет сэкономить, выполняя забой сам. 
 
 Это не убой свиней. Это специалист. 
 
 Что не так со специалистом? Фэн Юй встревожился. Специалист что-то сделал? 
 
 Он ест.
 
 Фэн Юй улыбнулся и в шутку сказал: Это нормально, что кто-то ест. Может быть, он ест то, что заставит меня потерять аппетит?
 
 Я даже осмелюсь съесть внутренности свиньи, чего там бояться?
 
 Ты когда-нибудь видел, чтобы люди ели в свинарнике? Он держит тарелку риса с овощами и от души ест перед свиньями. Вокруг него свиные экскременты, а запах мочи и кала слишком сильный. Я не хочу говорить об этом. В любом случае, сегодня я пропущу ужин. - сказал дядя Ли. 
 
 Фэн Юй был удивлен. Кто в здравом уме будет, есть в свинарнике? Просто воображая, это заставило его почувствовать рвоту. Он плюет на пол, но ему все еще нужно кое-что обсудить со специалистом. Таким образом, он может только стиснуть зубы и войти в ферму.
 
 В свинарнике он увидел толпу людей. Только один из них держал миску, а остальные отчаянно курили сигареты. Они пытались подавить чувство тошноты.
 
 Фэн Юй пережил тошноту и подошел. Вентиляция на свиноферме не было недостаточно, но по-прежнему чувствовалось сильное зловоние фекалий. Был действительно кто-то, кто мог поесть в таких местах!
 
 Профессор Су, вы здесь.
 
 Сяо Фэн, это ферма вашей семьи? Вы хорошо поработали. Чистота хорошая, и перегородки построены хорошо. Вы также кормите этих свиней кормовыми кормами для животных. Это довольно редко. - После того, как профессор Су закончил предложение, он съел еще один кусок риса. 
 
 Фэн Юй немедленно почувствовал рвоту, но сильно сжал бедро. Он использовал боль, чтобы подавить чувство тошноты. Он повернул голову в сторону и плюнул на пол. 
 
 Профессор Су, почему вы здесь едите? Вы можете прийти ко мне домой или в столовую на свиноферме.
 
 Нет времени. Я должен уйти на некоторое время. Мне все еще нужно посетить несколько других свиноводческих хозяйств позже. Мне нужно разобраться во многих вещах до Нового года, и это облегчит мою работу позже в этом году. - сказал профессор Су и поспешно доел рис в своей миске без малейшего чувства тошноты. 
 
 Все вздохнули с облегчением, увидев, что профессор Су, наконец, поел. Они были очень впечатлены профессионализмом профессора Су, но они не могли принять его с едой в свинарнике. Если вы заняты, вы можете поесть в машине. Вы могли привыкнуть к запаху здесь, но не мы! 
 
 Начиная с этого дня, Фэн Юй никогда не использует большую миску для еды, поскольку это будет напоминать ему о событиях в свинарнике.
 
 Профессор Су, какие еще улучшения нужны нашей свиноводческой ферме? Вы видели план нашей свинофермы? Что вы об этом думаете? - с тревогой спросил Фэн Юй. 
 
 Ваша ферма неплоха, и вы все еще можете разводить еще несколько сотен свиней. Я видел план этажа. Вы не можете расширить свою ферму, потому что циркуляция воздуха будет очень плохой, и освещения будет недостаточно. Это не хорошо для роста свиньи. Я помогу вам изменить его, и вы сможете построить его на основе нового плана этажа. Система автоматического кормления и поения тоже неплохая. Другие страны, особенно США, уже начали этот тип методов ведения сельского хозяйства. Ваша концепция считается первой в Китае.
 
 Почему профессор Су здесь? Это потому, что он занимался исследованиями на эту тему, и ему нужно создать модернизированную свиноферму. Но у университета нет средств для его создания, и не было руководителей, которые могли бы инвестировать в его исследования. 
 
 Так случилось, что Фэн Юй хотел найти специалиста по свиноводству и встретил профессора Су. Они оба немного поболтали, и Фэн Юй оставил глубокое впечатление у профессора Су. Но он чувствовал, что Фен Юй много хвастался. Как может тот, кто владеет небольшой свинофермой, иметь средства для модификации и создания модернизированной свинофермы?
 
 Фэн Юй по-прежнему упоминал, что хочет импортировать с Советского Союза оборудование для производства ветчины и создания ассортимента мясных продуктов под той же маркой. Он даже хотел, чтобы все в городе могли каждый день покупать свежую свинину. Как это было возможно? Жителям городов было трудно покупать свежую свинину. 
 
 Но после того, как он прибыл сюда, он заметил, что эта ферма была намного лучше, чем ферма, назначенная ему университетом. Она была чище, и все работники были очень опытными и даже знали о некоторых традиционных методах выращивания свиней, о которых он не знал.
 
 Был также заместитель директора Департамента сельского хозяйства, который сказал ему, что свиноводческая ферма подписала контракт с Департаментом сельского хозяйства, заявив, что они будут инвестировать несколько миллионов юаней в течение следующих двух лет, чтобы купить модернизированную свиноводческую ферму, и будут способен производить не менее 30 000 свиней в год. 
 
 С тех пор профессор Су начал серьезно относиться к этой свиноферме. Он расспросил об этой ферме и отложил свои поездки для нее, чтобы посетить эту ферму. Вот почему он обедал в свинарнике. Но он был немного недоволен, когда заместитель начальника сельского хозяйства ушел, когда начал есть. 
 
 Он был профессором в Сельскохозяйственном университете, и его зарплата и пособия были на одном уровне с заместителем мэра города. Как заместитель начальника сельского хозяйства может быть настолько неуважительным к нему?
 
 Вэнь Дэгуан хотел сопровождать профессора Су на экскурсии по ферме, но он не мог смотреть, как кто-то ест в свинарнике. Это было чудо, что его не вырвало на месте. 
 
 Но теперь профессор Су был счастливее. У Фэн Юя действительно было намерение построить модернизированную свиноводческую ферму, и, если бы ферма должна была быть построена под его руководством, он мог бы опубликовать свой тезис на бумаге и, возможно, был бы китайским специалистом по свиноводству № 1. Он также мог быть повышен до заместителя декана университета! 
 
 Фэн Юй сказал то, что профессор Су хотел услышать больше всего: Профессор Су, после Нового года, пожалуйста, посетите нас, чтобы рассказать нам о строительстве свинарника, установке автоматизированных систем кормления и очистки.
 
 Ха, ха, ха. Конечно. Мне все еще нужно посетить другие места сейчас. Я свяжусь с вами, когда разберусь с этой информацией.
 
 Его исследование наконец сделало первый и самый важный шаг от теории к реальности. Это было важно для него! 
 
 Каждый проводил профессора Су к машине, и Фэн Юй увидел, как его мать идет на ферму. 
 
 Ты вернулся, и почему ты не пришел домой? Что ты здесь делаешь? - Чжан Мухуа посмотрел на Фэн Юй, жалуясь. Что хорошего в том, чтобы торчать на свиноферме? Нужно быть студентом университета, чтобы иметь хорошее будущее.
 
 Профессор пришел, чтобы понять больше о нашей ферме. Похоже, что в будущем у нашей фермы все будет хорошо. - У Фэн Юй было хорошее настроение. Профессор Су согласился быть их консультантом и дать им технический совет. Это было намного лучше, чем спрашивать у специалистов из отдела сельского хозяйства. Профессор Су хотел, чтобы его имя было упомянуто. Даже если у профессора Су не было этой просьбы, Фэн Юй сам сообщит, что именно профессор Су помог создать эту современную свиноферму. Это будет полезной рекламой для фермы. 
 
 Он только что уехал в этой машине? Вы оба поели? Я приготовила ваш любимый свиной тушеный кишечник. - Чжан Мухуа была на ферме, чтобы позвать Фэн Синтая домой на обед.
 
 Когда отец и сын услышали о свином тушеном кишечнике, их лицо стало зеленым.
 
 Фэн Синтай поспешно сказал: Твоя мама приготовила обед. Иди домой и поешь сейчас. У меня еще есть чем заняться, и я не буду обедать. Просто приготовь мне вечером отвар и соленые овощи. 
 
 Фэн Юй грустно посмотрел на отца. Его отец использовал его как щит!
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      Последняя партия свиней была отправлена перед Новым годом на бойню в городе Бинг. После отправки свинины в машиностроительную компанию, остальные были проданы в районе. 
 
 Фэн Юй также получил свои результаты. На этот раз он действительно был лучше. Он был на 7-м месте в классе. Лю Кун был на 1-м месте, как обычно. Его оценки были всегда лучшими. Удивительно, но Полный цыпленок оказалась на втором месте, а Ли На на третьем. 
 
 Самое неприятное было то, что Вэнь Дунцзюнь был на 6-й месте! Черт, удача этого идиота была хорошей. На экзаменах ему помогал студент 3-го курса, а его слабые предметы стали его лучшими. Даже их учитель не верил своим глазам.
 
 После того, как они получили результаты, Вэнь Дунцзюнь продолжал хвастаться и даже сказал своим родителям, что он очень усердно учился в школе, чтобы получить эти результаты. 
 
 Вэнь Дэгуан сиял от радости и даже открыл бутылку Байджу (китайское белое вино). Его сын стал многообещающим. 
 
 На следующее утро Фэн Юй все еще крепко спал в своей постели, когда громкий стук разбудил его. 
 
 Хватит спать. Разве мы не договаривались пойти и вырубить прорубь сегодня? Вставай сейчас. Пойдем, пойдем! - Вэнь Дунцзюнь махнул железным прутом правой рукой, а левая была у него за спиной. Он был плотно покрыт толстой одеждой, и его глаза были полны волнения. 
 
 Брат Джун, сейчас только восемь часов. Все еще темно. Разве мы не можем пойти днем? - Беспомощно сказал Фэн Юй.
 
 Вэнь Дунцзюнь засмеялся: Похоже, я должен использовать свое специальное движение! 
 
 Он сунул левую руку под одеяло Фэн Юя, и Фэн Юй громко вскрикнул и перевернул одеяло. На его кровати был снежный ком размером с кулак. 
 
 Фэн Юй схватил снежный ком и бросил его в лицо Вэнь Дунцзюня. Но Вэнь Дунцзюню все равно, и он сказал: Ты уже не спишь? Вставай сейчас. Я готов! 
 
 Фэн Юй может только подтянуться и позавтракать. После упаковки его снаряжения они загрузили рыболовные сети, железные прутья и два ведра на его второй Ленд Ровер перед отправкой. 
 
 Вчера Фэн Юй предложил подледную рыбалку. Он хотел позвать Ли На, но Ли На не заинтересовалась, а Лю Кунь не был свободен. Итак, он остался с Вэнь Дунцзюнем.
 
 Они оба не решили идти к реке. Было нелегко гулять по замерзшей реке и, это было очень опасно. Они решили пойти к пруду, куда они раньше ходили. 
 
 Во-первых, им нужно было использовать лопату, чтобы очистить снег ото льда. 
 
 Вэнь Дунцзюнь вытянул руки и начал ломать лед железным прутом. После нескольких ударов по льду он убрал бы раздавленный лед, и Фэн Юй использовал кирку, чтобы попасть в то же место. 
 
 Они оба по очереди били в одно и то же место. Примерно через 10 минут они сделали перерыв. Поверхность льда была очень чистой, и через несколько ударов, они пробьют прорубь. Вэнь Дунцзюнь взял кирку у Фэн Юя и несколько раз ударил по льду. В конце концов, он пробил прорубь в толстом льду.
 
 Он переключился на железный прут и нанес удар еще несколько раз, и диаметр отверстия составил около 1 метра. Он вытаскивал маленький лед сеткой, и они могли увидеть тени рыб. 
 
 Зимой пруды замерзали, и в воде не хватало кислорода. После того, как образовалась прорубь, эти рыбы будут плыть к ней. Было бы лучше, если бы они были там ночью. Рыбы выпрыгнут из лунки, если они посветят светом в лунку! 
 
 1, 2, 3, поднимай!
 
 Вэнь Дунцзюнь и Фэн Юй держались за деревянный жердь сети и подняли ее вместе. Рыба прыгала в сетях.
 
 Фэн Юй принес ведро для этих рыб. Фэн Юй был удивлен, когда он увидел, что кроме обычного китайского спящего(ротан) и золотой рыбы, там было два карпа размером около 0,5 кг. Их удача была не плохой. 
 
 Опустив, сеть в прорубь снова и встряхните ее влево и вправо. Затем они посчитали 1, 2, 3 и снова подняли сеть. 
 
 Улов на этот раз тоже был неплох. Были меньшие маленькие рыбы, но был большой сом 1 кг. 
 
 В третий раз, когда они подняли сеть, было всего несколько рыбок. Это означает, что вокруг проруби не было крупных рыб. Им нужно вырыть еще одну прорубь в другом месте. 
 
 Оставайся здесь и лови этих рыбок. Я пойду на другую сторону, чтобы вырыть новую прорубь. Мы переключимся, когда я устану.
 
 На северо-востоке, особенно в Лунцзяне, после того, как вы выкопаете прорубь, вам нужно продолжать помешивать воду. Если нет, вода снова замерзнет менее чем за 10 минут. Хотя лед не будет толстым, было бы хлопотно, разбивать его снова. 
 
 Фэн Юй медленно вылавливал рыбок с помощью сети. Были меньшие рыбы. Каждый раз, когда он поднимал сеть, было только несколько крошечных рыбок. Эти рыбки использовались для кормления кур и уток. Никто не будет, есть эту рыбу. 
 
 Хотя это было в то время, когда рыбы было в изобилии, это было не так плохо, как в последующие годы. Люди ели рыбу только весом не менее 0,5 кг.
 
 Через некоторое время Вэнь Дунцзюнь подошел, задыхаясь, чтобы поменяться с Фэн Юй. Фэн Юй подошел к новому месту, чтобы продолжить копать лунку в толстом льду ледорубом. Он переходил на железный прут, когда уставал. Прежде чем Фен Юй смог сломать лед, Вэнь Дунцзюнь подбежал. 
 
 Позволь мне сделать это. Ты слишком медленный. Там больше нет рыб. Ты выбрал то место. Было только три рыбы весом более 0,5 кг. Я покажу тебе место, которое я выберу. Позже, когда мы поднимем сетку, она будет наполнена крупной рыбой! - Вэнь Дунцзюнь наносил удары по льду железным прутом, хвастаясь. 
 
 Теперь Фэн Юй был невосприимчив к хвастовству Вэнь Дунцзюня. Он перенес 3 больших рыбы в другое ведро и отнес ведро маленьких рыб обратно в Ленд Ровер. 
 
 Он высыпал маленьких рыбок в мешок и вернулся с ведром.
 
 Вэнь Дунцзюнь разбил ледяную поверхность и выбрал колотый лед с поверхности воды. Когда он увидел, что Фэн Юй медленно идет, он попросил его поторопиться. Все рыбы исчезнут, когда Фэн Юй придет. 
 
 1, 2, 3, поднимай! Хахаха, ~~~ что я только что сказал? Я знал, что выберу лучшее место. Посмотри. Мы подняли сеть только один раз, и в ней 4 больших рыбы. Каждый из них также больше твоего сома. Ты должен зависеть от меня, когда дело доходит до выбора правильного места для ловли в проруби. У меня есть опыт и удача! 
 
 Фэн Юй не ожидал, что эта прорубь будет такой хорошей. В ту секунду, когда они подняли сеть, появились еще две большие рыбы. Там должно быть гнездо рыбы подо льдом.
 
 Они поднимают сеть семь раз. Первые пять раз были крупными, но последние два раза были маленькими. Только за первые пять раз поднятия сети они поймали 11 крупных рыб. Две рыбы были размером не менее 1,5 кг. Вэнь Дунцзюнь безостановочно хвастался рядом с Фэн Юй. 
 
 Фэн Юй мог терпеть, когда Вэнь Дунцзюнь хвастается в первый раз, во второй раз, в третий раз …… в десятый раз, Фэн Юй больше не мог этого выносить. Он также хочет найти правильное место. Если он сможет поймать рыбу весом более 2 кг, Вэнь Дунцзюнь должен молчать!
 
 На этот раз пришла очередь Фэн Юя, чтобы найти следующую место для проруби. Вэнь Дунцзюнь отнес рыб обратно в машину.
 
 Примечания автора: Это было одно из самых счастливых событий, когда я был молод. В середине пруда вы мог черпать рыбу, а возле краев вы сможете черпать лягушек. Бросьте все вместе в кастрюлю на костре и немного Байджу ... 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/496535

    
  





  Экстраординарный гений Глава 117 – Неудача


  

    
      Ха! - Фэн Юй вытер пот со лба. Он потел в эту холодную погоду. Это показывает, как тяжело он работал. 
 
 Фэн Юй не мог терпеть, когда Вэнь Дунцзюнь демонстрировал свое превосходство над ним в течение двух дней подряд. Вчера были его результаты, а сегодня был результат рыбалки! 
 
 Вэнь Дунцзюнь не было стыдно за мошенничество на экзаменах и даже гордился результатом. Сегодняшняя подледная рыбалка, они оба были на одной стартовой линии, и Фэн Юй не верит, что он все равно проиграет Вэнь Дунцзюню! 
 
 Если Фэн Юй действительно проиграет Вэнь Дунцзюня, он мог представить себе последствия. С тех пор, пока школа не возобновится, и даже в следующем году, Вэнь Дунцзюнь будет говорить о том, что произошло сегодня. Фэн Юй стал бы второстепенным персонажем во всех его историях.
 
 Я тот, кто возродился и будет тем, кто оставит имя в истории. Как я могу проиграть тебе? 
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь вернулся с пустым ведром, Фэн Юй почти закончил с прорубью. Даже Вэнь Дунцзюнь был шокирован эффективностью Фэн Юя. 
 
 Позволь мне взять на себя. А ты в то время отдохни.
 
 Незачем. Я сделаю через 5 минут. Я не верю, что на этом месте, нет большой рыбы!
 
 Вэнь Дунцзюнь пожал плечами и помог убрать колотый лед. Спустя 5 минут новая прорубь была завершена, и Фэн Юй потел ведрами. 
 
 1, 2, 3, поднимай! - крикнул Фэн Юй. 
 
 Сеть была заполнена рыбками. Самой большой была только около 50 г.
 
 Хахаха. ты собираешься кормить свиней этим? - Вэнь Дунцзюнь смеялся над Фэн Юй.
 
 Подняв сетку еще несколько раз, Фэн Юй сдался. Здесь должно быть мелководье, поэтому здесь не было больших рыб. Нужно искать новое место для проруби! 
 
 Вэнь Дунцзюнь и Фэн Юй решили сделать проруби по отдельности. Он отнес кирку на 10 метров и начал копать. Обычно он лучше справлялся с такими видами физической активности, но сегодня, Фэн Юй был быстрее, чем он.
 
 Давай, посмотрим на это. Я не верю, что здесь нет крупной рыбы!  
 
 Но результат все равно был неутешительным. Хотя не все рыбы были маленькими, был только один карп весом 0,5 кг. После того, как прорубь Вэнь Дунцзюня была завершена, они поймали нескольких карпов весом более 1 кг. Это сделало Вэнь Дунцзюня еще более гордым!
 
 Ладно, мешок и ведра наполнены крупной рыбой, которую я поймал. Давай вернемся  - сказал Вэнь Дунцзюнь. 
 
 Нет, еще одна попытка. Я не верю, что сегодня я не смогу поймать крупной рыбы! - Фэн Юй был в ярости. Они поднимали сеть вместе, и как он может сказать, что эти рыбы были пойманы им? 
 
 Была большая рыба, но все они были пойманы мной. Ты начинай копать. Я загружу рыбу в машину. Это будет последняя прорубь, и после этого мы уйдем.
 
 Фэн Юй начал сильно размахивать киркой. Треск! Деревянная ручка кирки сломалась!
 
 Блин, почему мне так не везет? К счастью, у меня все еще есть железный прут. 
 
 Фэн Юй закрыл глаза и присел на корточки. Черт, осколки льда попали ему в глаза, и слезы потекли.
 
 Он разозлился, бросил железный прут вниз и случайно ударил по своей ноге! 
 
 Фэн Юй держал свою ногу и подпрыгнул, но он наступил на колотый лед и поскользнулся. Он попытался восстановить равновесие, прыгнув на бок. 
 
 Однако если кого-то преследует неудачу, все может случиться. Место, где приземлился Фэн Юй, было тем местом, где он копал только что. Лед был уже очень тонким и не мог выдержать его вес. 
 
 Прежде чем Фэн Юй успел среагировать, все его тело было в проруби. Пронзительный холод тотчас же поразил тело Фэн Юя. Даже чемпион по плаванию не мог ничего сделать в холодной воде. Фэн Юй отчаянно взмахнул руками и сумел схватить лопату рядом с прорубью, и он держится за ручку лопаты, чтобы не погрузиться глубже.
 
 Дунцзюнь, Дунцзюнь, помоги! - кричал Фэн Юй изо всех сил. 
 
 Вэнь Дунцзюнь все еще медленно шел с ведром рыбы, когда услышал крики Фэн Юй. Осмотрелись и заметили, что Фэн Юй пропал. 
 
 Самая страшная вещь на рыбалке с прорубью это упасть в прорубь. Можно не утонуть, если он упадешь в прорубь, но можно замерзнет до смерти. 
 
 Даже если человека вытащат из воды, холодная вода замерзнет и станет причиной обморожения.
 
 Вэнь Дунцзюнь бросил ведро и побежал обратно к Фэн Юю. Он был осторожен, чтобы не упасть другие проруби, которые они вырыли ранее. Если он тоже упадет в прорубь, то они оба будут мертвым мясом. 
 
 Фэн Юй, держись! Ты должен держаться! Я иду!
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь достиг Фэн Юя, он все еще держался за ручку лопаты. Губы Фэн Юя были уже голубыми, а перчатки уже замерзли. Все его тело непрерывно дрожало.
 
 Держись за лопату. Я подтяну тебя. Не отпускай! - Вэнь Дунцзюнь осторожно приблизился к проруби и схватил лопату. Он медленно вытащил Фэн Юй из воды. Во время процесса он был почти втянут в прорубь Фэн Юя.
 
 Скорее, вернись к машине. Ты весь мокрый. Ты должен снять всю мокрую одежду. Я передам тебе свою верхнюю одежду.
 
 Вэнь Дунцзюнь помог Фэн Юю по направлению к машине. Он не мог нести Фэн Юя и должен позволять ему идти самому из-за его кровообращение.
 
 Однако в машине было совсем не тепло. Ранее, когда Вэнь Дунцзюнь бросился спасать Фэн Юя, он не закрыл багажник, и теперь температура внутри машины была такой же, как и снаружи. 
 
 Фэн Юй попытался завести двигатель, но Ленд Ровер просто не заводился. Черт, почему он не купил антифриз! 
 
 Не волнуйся об этом. Ты сначала сними мокрую одежду. Я поищу несколько веток или веточек, чтобы разжечь небольшой огонь, чтобы разогреть твою машину. - Вэнь Дунцзюнь снял верхнюю одежду и бросил на Фэн Юя. Он вышел на холод, чтобы разжечь небольшой огонь. 
 
 Автомобиль наконец-то завелся, и Фэн Юй сразу же включил обогреватель. Он все еще дрожал. Вэнь Дунцзюнь вернулся к пруду, чтобы забрать их вещи.
 
 В последней проруби действительно много большой рыбы. Посмотри, мне удалось словить несколько больших карпов. - Вэнь Дунцзюнь поднял карпов, чтобы показать Фэн Юю. 
 
 Фэн Юй уставился на него. После того, что случилось, у него все еще было настроение ловить рыбу? Хорошо. По крайней мере, это сделало Фэн Юя немного счастливее.
 
 Ты ведешь. Ты знаешь, как правильно управлять трактором? Это примерно тоже самое. Мои руки онемели. - Фэн Юй попытался сжать кулак, но у него не было сил.
 
 Конечно, я один раз водил. Крепче держись. Поехали! 
 
 Ленд Ровер дернулся и двинулся вперед, заставляя голова Фен Юй биться об спинку, из-за чего у него закружилась голова. Больше всего он ненавидел неопытных водителей. Они не знают, как двигаться или останавливаться плавно!
 
 Вэнь Дунцзюнь также не осмелился ехать слишком быстро. Он ехал медленно и почти час, чтобы добираться до их района. Фэн Юй попросил его ехать прямо в больницу. Он нуждался в срочной медицинской помощи! 
 
 Лежа на больничной койке, Фэн Юй чувствовал, что сегодня не его день. Он только хотел заняться подледной рыбалкой, но не смог поймать большой рыбы и даже упал в прорубь. Когда он хотел согреться, его Ленд Ровер не мог завестись. Когда он, наконец, вернулся в район, Вэнь Дунцзюнь врезался Ленд Ровером в больничные ворота, заставив Фэн Юй выплатить компенсацию. 
 
 Несчастные события происходили одно за другим. Это заставило Фэн Юй подумать, что, возможно, небеса увидели, что все идет гладко для него, и ревновали.
 
 Его родители, услышав, эту новость и примчались в больницу. Когда они увидели Фэн Юя, лежащего на больничной койке, они бросились и устроили ему порку!
 
 Кто просил тебя заняться подледной рыбалкой? Поделом! 
 
 После избиения его мама со слезами на глазах пошла домой, чтобы приготовить горячий суп для Фэн Юя. Фэн Синтай остался в больнице, чтобы позаботиться о Фэн Юей. Что касается Вэнь Дунцзюня, его также избил его отец дома. К счастью для него, они теперь жили в квартире. Если они еще жили в деревне, его отец повели его и избивал его! 
 
 Примечания автора: Однажды я пошел на подледную рыбалку с одноклассником, и он упал в прорубь. На обратном пути его штаны замерзли. Теперь его правая нога болит каждый раз, когда идет дождь. Будьте осторожны при подледной рыбалке.
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      Потрескивание! 
 
 Первый звук фейерверков прозвучал и вскоре распространился на другие семьи. Было 100 упаковок крекеров, 200 упаковок крекеров, и семья Фэн имела упаковку 500 крекеров. 
 
 Фэн Юй чувствовал себя немного жалко, что он не мог получить пакет из 10 000 крекеров. Это будет очень весело, и самое главное, это может прогнать его неудачу. 
 
 После инцидента с прорубью он был госпитализирован на два дня, после чего Фэн Синтай не позволял ему водить машину. Это разрушило его планы привезти Ли На. 
 
 В этот Новый год условия семьи Фэн были намного лучше, чем в предыдущем году. 8 блюд на обеденном столе были увеличены до 16 блюд. Большинство блюд были мясными, и было только 2 овощных блюда.
 
 Самым заметным отличием было то, что в этом году у них появился 1 новый член семьи. 
 
 Ли Шицзян приехал к семье Фэн, чтобы отпраздновать Новый год. Он и Фэн Даньин поженятся в 7-й день Лунного Нового года. Это был последний год, когда Фэн Даньин проводила Новый год дома. В будущем ей придется провести канун Нового года в доме семьи Ли. 
 
 Семья Фэн купила новую квартиру в районе. Это здание было построено в прошлом году и было вторым многоквартирным домом района. Три этажа, три спальни и гостиная. Площадь этажа была огромной, и даже директор департамента фермы не мог жить в такой большой квартире. Это сделало Фэн Синтай очень гордым.
 
 Мебель и электроприборы в доме были лучшими. Старые? Вся старая мебель и техника были отправлены на свиноферму. Фэн Юй сказал, что у них не хватает денег, и нет смысла продавать эти старые вещи за эти маленькие деньги. Они могли бы также позволить своим работникам на ферме использовать их. 
 
 Таким образом, жилые помещения отца и сыновей на свиноферме получили цветной телевизор, холодильник и даже стиральную машину. Дома у отца и сыновей был только черно-белый телевизор. 
 
 Они были очень благодарны Фэн Синтай и пообещали, что будут усердно работать и следить за тем, чтобы все свиньи были здоровы. Они не подведут Фэн Синтай.
 
 Результаты показали, что они действительно стараются заботиться о свиньях. Свиньи на свиноферме Тянь Пэн росли быстрее, чем на других фермах.
 
 Теперь ферма начала выращивать свиноматок. Поросят мужского пола кастрировали для предотвращения инбридинга (близкородственное скрещивание). Они будут покупать партию свиней мужского пола из других мест для разведения. 
 
 Развитие завода по переработке пищевых продуктов тоже шло хорошо. Продажи соевого масла и сахара были хорошими, но корм для животных не продавался и хранился на складе. Однако после расширения свинофермы они будут потреблять около трети производства кормов для животных. Фэн Юй уже связался с некоторыми дилерами. Следующем год должен повторить эту ситуация снова. Фэн Юй предсказал, что производство корма для животных не будет соответствовать требованиям в следующем году.
 
 После того, как Логистика ветра и дождя была передана Ли Шицяну, активы Тай Хуа Трейдинг все еще имеют более 10 миллионов юаней. Даже если они будут торговать только с Советским Союзом, активы также увеличатся как минимум до 20 миллионов к лету, и в течение года Фэн Юй может увеличить эти 20 миллионов юаней в несколько раз! 
 
 Кроме того, Фэн Юй поговорил с Кириленко, и он может получить в свои руки некоторые дешевые передовые машины Советского Союза в этом году. Как только эти машины будут проданы, Фэн Юй заработает еще одну сумму прибыли.
 
 Развитие машиностроительного завода тоже было неплохим. После запуска новых продуктов они продемонстрировали его на выставке на юге, и это потрясло всю страну. Никто не ожидал, что этот машиностроительный завод в городе Бинг будет производить такие высококачественные сельскохозяйственные машины. Количество поступивших новых заказов сделало Ли Минде очень счастливым. 
 
 Из-за этого Ли Минде стал известен в городе Бинг, и у него также изменилось мнение. Теперь он не хочет возвращаться в департамент сельского хозяйства. Он хотел остаться в Машиностроительной компании. Здесь он был одним из самых авторитетных, и все должны были его слушать. Преимущества здесь были также лучше, чем в Департаменте сельского хозяйства.
 
 Взять сейчас к примеру. Двигатель трактора, произведенный в Машиностроительной компании, был лучшим в стране. Ли Минде решил сосредоточить свое производство на тракторах. Спрос на тракторы был огромен, а прибыль была самой высокой.
 
 Конечно, когда машиностроительный завод получает больше прибыли, это будет означать, что семья Фэн также получит свою долю. До Нового года они только что получили 1 миллион дивидендов.
 
 Как обычно, Фэн Юй перевел эти деньги в Тай Хуа Трейдинг. Фэн Синтай понятия не имел, как потратить такую большую сумму денег, поэтому он позволил Фэн Юю делать то, что он хочет. Даже если он потеряет деньги, у них все еще есть Пищевая фабрика и свиноферма. Они по-прежнему могут жить комфортно и оставаться самой богатой семьей в округе!
 
 Этот год отличался от прошлого. В прошлом году только Фэн Даньин и Фэн Юй получили новый комплект одежды и обуви. В этом году все в семье Фэн получили несколько комплектов новой одежды. Теперь они богаты, и, конечно, они должны носить новую одежду. 
 
 Но Фэн Юй не сходился со вкусом своего отца. Его отец не любил костюмы и предпочитал костюм Мао. Ладно. Но почему он должен был получить 3 комплекта одного цвета? 
 
 Фэн Юй сам выбрал свою одежду. Его пальто было сделано на заказ, и он был тем, кто определял стиль. 
 
 …… 
 
 Приходите, попробуйте эту рыбу. Я поймал его из пруда. - Фэн Юй указал на тушеное рыбное блюдо на столе. 
 
 Гм! Ты поймал это? Ты так способный. Ты использовал себя в качестве приманки, и весь район знает об этом. Ты действительно заставляешь меня гордиться! - саркастически сказал Фэн Синтай.
 
 Фэн Юй улыбнулся: Это был несчастный случай. Пап, попробуй. Эта рыба очень вкусная. Если вы все не будете есть это, я сам покончу с этим.
 
 Есть несколько ребер. Это наши свиньи. Вкус хороший. - Чжан Мухуа передала Фэн Юю кусок свиных ребер и уставилась на Фэн Синтая. Это новый год, и он не может сказать что-нибудь счастливое? 
 
 Спасибо мама. Мама, есть немного рыбы. - Фэн Юй также не ожидал, что новости о его несчастном случае станут известны по всему району.
 
 Это было из-за этого идиотского Вэнь Дунцзюня. Он ходил, рассказывая всем, кого встречал, о том, как он спас жизнь Фэн Юя. Его история была о том, как Фэн Юй почти исчез в проруби, и ему удалось вытащить его. Он даже снял всю свою одежду и передал Фэн Юю. Он также прогрел машину с голым телом и проехал более 200 км /ч, чтобы отправить Фэн Юй в больницу. Он успел вовремя, прорвавшись через ворота больницы и, наконец, спас жизнь Фэн Юя.
 
 Во всяком случае, все это было положительное о Вэнь Дунцзюне. Новости быстро распространилось, и вскоре весь район узнал об этом. Таким образом, Фэн Юй стал плохим примером, который родители использовали для воспитания своих детей.
 
 Фэн Юй плакал внутри. Он должен был быть хорошим примером для всех детей в округе и иметь хороший имидж. Почему это закончилось так?
 
 Сяо Ли, как продвигается ваша …… логистическая компания? - спросил Фэн Синтай.
 
 Все хорошо. Я последовал совету Сяо Юй, и теперь к нашей франшизе присоединилось более 10 компаний. Бизнес был хорош до Нового года. В основном это были поставки новогодних товаров. - Когда они говорили об этом, Ли Шицян сиял от радости. Он не ожидал, что его бизнес будет таким хорошим. В этом году он должен заработать несколько миллионов юаней, и вскоре он сможет покрыть стоимость парка грузовых автомобилей.
 
 Приятно слышать. Не утомляйся. Ты также должен заботиться о своей семье.  - сказал Фэн Синтай. 
 
 Я знаю. Через два месяца я буду продвигать несколько способных людей из моих сотрудников и позволять им наблюдать за повседневной работой. Я просто позабочусь о финансах компании.  - сказал Ли Шицян, улыбаясь.
 
 Он узнал об этом от Фэн Юй. Пока он контролирует финансы и все должно быть подписано им, в компании не будет больших проблем. Он также может расслабиться.
 
 Как подготовка к вашему новому дому? 
 
 Все готово. Я разослал свадебные приглашения. Пожалуйста, будьте уверены. Я, Ли Шицян, никогда не подведу Данин. Я буду относиться к ней хорошо всегда.  - Ли Шицян выразил уверенность. Он с любовью посмотрел на Фэн Данин. 
 
 Фэн Синтай долго смотрел на Ли Шицяна и кивнул. Затем он поднял свой бокал: Давайте, поднимем тосты и надеяться, что наша жизнь будет улучшаться с каждым годом! 
 
 Ура! 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/512168
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      Глава 119 Великая свадьба
 
 Был седьмой день нового года по лунному календарю. Международный Отель был красиво украшен, и у входа было припарковано много автомобилей. Судя по номерам, эти все машины принадлежали лидерам.
 
 Было много любопытных людей. Кто из старших лидеров прибыл в Бинг Сити, и так много людей было здесь, чтобы поприветствовать его? Хорошо быть старшим лидером. Куда бы он ни отправился, всегда будет множество людей, приветствующих его. 
 
 Зазвучали фейерверки. Зрители стали более взбудораженными. Что же это за лидер? Есть ли еще фейерверки, чтобы поприветствовать его?
 
 Вдали появился роскошный автомобиль, приближающийся к отелю. У машины была летящая богиня на капоте, и сам автомобиль выглядел лучше, чем машины FAW (Китайский местный бренд автомобилей, называемый Машина Красного Флага, используемый лидерами страны)!
 
 Эта машина была украшена цветами. Где они нашли цветы в эту холодную зиму? 
 
 - Эй, смотрите, на машине слово “Счастье”. Может быть, кто то женится? – кто то прокричал.
 
 Остальные не верили. Свадьбы могут проводиться в любом другом отеле. Кто будет проводить свою свадьбу здесь? Это международный отель! Лучший отель в Бинг Сити. Этот отель используется верховными лидерами и иностранными гостями. Может ли кто-либо забронировать это место для свадьбы? 
 
 Ли Шицян приложил много усилий, чтобы забронировать Международный Отель. Его нельзя просто забронировать, даже если у вас есть деньги. Было множество иностранных гостей, остановившихся в нем. В конце концов, Фэн Ю попросил помощи у Чжан Жуйцяна. С помощью вице-мэра им удалось забронировать отель, но цена была очень высокой! 
 
 - Это правда. Выглядит как свадьба. Что это за машина? Все вы видели ее раньше? Она красивая. Она лучше, чем машина мэра.
 
 - Я знаю. Это Роллс-Ройс. Такой тип автомобилей использует королева Англии. 
 
 - ооох…- все наблюдатели в шоке ахнули. Такую марку автомобилей использует королева Англии? Чья же это свадьба? Даже использовать этот автомобиль в качестве свадебного? Этот автомобиль стоит не менее 1 миллиона юаней. Им бы не хватило всей жизни, чтобы потратить так много денег! 
 
 - Ох, смотрите! Тут боее одной машины. Конвой позади. Все машины Золотого Оленя! 
 
 В ту эпоху было необычно увидеть свадебную машину. Еще реже можно было увидеть, что для свадьбы используется более одной машины. Друзья и родственники должны были самостоятельно добираться до места проведения, или они могли арендовать автобус. Крайне редко можно было увидеть колонну таких машин, какие оплатил Ли Шицян!
 
 Конвой из Золотого Оленя (в Советском Союзе называемого Волгой) был лучшим, Что мог найти Фэн Ю. Эмблемой автомобиля был олень в прыжке, что перекликалось с летящей богиней. 
 
 Эти машины были позаимствованы у машиностроительной компании, авиационного завода и моторного завода. Фэн Ю лично позаимствовал эти машины у лидеров для свадьбы своей сестры. Лидеры были согласны. Но на трех заводах было всего 10 волг. В конце конвоя Фэн Ю также вел бэнтли своего зятя, что в общей сложности насчитывало 12 автомобилей. Это символизировало 12 месяцев года. 
 
 Фэн Ю взял этот Роллс-Ройс из подержанных автомобилей. Не для себя, а для свадьбы сестры. Этот Роллс-Ройс был очень величественным и роскошным, а летящая богиня спереди делала его еще более привлекательным. 
 
 Ли Шицян и Фэн Даньин вышли из машины. Ли Шицян был одет в фиолетовую одежду в стиле династии Тан, а Фэн Даньин была в традиционном красном свадебном платье. О чем думал организатор свадьбы? Если они не хотят западные костюмы – хорошо, но костюм Мао был бы лучше, чем фиолетовая одежда Тан. Фиолетовый и красный цвета плохо сочетаются вместе.
 
 Ли Шицян помахал толпе и повел Фэн Даньин ко входу в отель. Они стояли там, чтобы приветствовать гостей. Сегодня там присутствовали не только коллеги и руководители его родителей, но и многие высокопоставленные чиновники. 
 
 Фэн Ю позаимствовал автомобили у трех государственных предприятий и пригласил руководителей. Фэн Синтай был одним из акционеров Машиностроительной компании и заместителем генерального директора. Как Ли Минде не может присутствовать на свадьбе своей дочери? Пришел не только Ли Минде, но и остальные руководители департаментов.
 
 Директор моторного завода был одним из рабочих партнеров Фэн Ю, и, конечно, он должен присутствовать. Дядя Ву Чжигана и остальные директора мастерской также пришли с ним. Они хотят построить хорошие отношения с Фэн Юй, чтобы получить больше проектов в будущем.
 
 Директор Авиационного завода Хоу Хайтао тоже пришел лично. Ли Шию пришел на свадьбу, и если он не приедет лично, то Фэн Ю может усложнить ему задачу в их проекте сотрудничества.
 
 Директор Авиационного завода лично был на этой свадьбе. Остальные руководители департамента услышали эту новость и бросились сюда. Они не знали, чья это была свадьба, но поскольку их директор пришел на эту свадьбу, значит, это кто-то важный!
 
 Ли Шицян также пригласил начальника полиции, отвечающего за складские помещения, и других заместителей начальника полиции.
 
 Сначала люди, вышедшие из машин, были руководителями подразделений родителей Ли Шицяна. Наивысшее звание было у заместителя начальника Сюэ, который представлял руководителей своего подразделения.
 
 Но через некоторое время он увидел, как прибывают все начальники управления автомобильной компании. И когда пришел Ли Минде, он был шокирован. Почему генеральный директор машиностроительной компании здесь?
 
 Позже он заметил, что не только Ли Минде приехал на эту свадьбу. Даже все руководители машиностроительной компании тоже были там. Эта семья Ли может пригласить этих высокопоставленных офицеров? Если у них действительно есть такие связи, то почему Старый Ли все еще был руководителем? С его отношениями с Ли Минде он должен быть по крайней мере заместителем начальника.
 
 Сюрпризы для него на этом не закончились. Через некоторое время директор моторного завода Ли Шию встретился со всеми руководителями завода. Почему на эту свадьбу пришли многие высокопоставленные офицеры моторного завода? Какое происхождение у этого старого Ли?
 
 Позже он увидел, как директор авиационного завода вошел с группой людей. Каждый из них тепло поздравил Ли Шицяна и дал ему красные пакеты.
 
 Заместитель начальника Сюэ начал потеть. Эта семья Ли не была простой. Была ли сумма в красном пакете, которую он дал, слишком мала? Он начинает вспоминать, был ли у него спор со Старым Ли в прошлом.
 
 У семьи Ли даже есть друзья из полиции? Он больше не был удивлен, увидев здесь начальников полицейских участков или начальников полиции. Но это заместитель начальника полиции города!
 
 Заместитель начальника Сюэ немедленно вбежал и взял телефон на стойке регистрации, чтобы сделать телефонные звонки. Он должен сообщить своим руководителям, что на этой свадьбе присутствовало много высокопоставленных лидеров. 
 
 Так же прибыли многие руководители из промышленного департамента, налогового департамента и внешней торговли. Заместитель начальника Сюэ стал подозревать, что невеста была дочерью какого-то высокопоставленного офицера.
 
 Пришли бывшие коллеги Ли Шицяна из почтового отделения, и он подошел, чтобы поприветствовать их. Почему глава городского почтового отделения тоже здесь?
 
 Фэн Ю улыбнулся, увидев удивленное выражение лица каждого. Он сделал это нарочно. Он хочет, чтобы семья Ли знала, что семья Фэн имеет много связей и знает много высокопоставленных лидеров. Они подумают дважды, если они собираются запугивать его сестру.
 
 Фэн Ю все еще доверяет своему шурину, но все может быть не так, как в его прошлой жизни. Шурин в своей прошлой жизни был просто типичным работником, но в этой жизни он был руководителем крупной логистической компании. Что произойдет, если он изменился?
 
 - Сяо Ли, Сяо Фэн, я желаю вам обоим долгого и счастливого брака, - мужчина средних лет пожал руку Ли Шицяну и передал красный пакет Фэн Даньин. 
 
 Все смотрели на этого мужчину. Даже Ли Минде и остальные тоже вышли к нему. Заместитель начальника Сюэ затаил дыхание.
 
 Разве это не новый заместитель мэра города Бинг Чжан? Он слышал, что мэр очень любит его. Он даже пришел на эту свадьбу лично!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/612511
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      Глава 120 Свадебный Банкет
 
Наблюдатели были поражены. Эта свадьба была слишком грандиозной. Она проводилась в Международном отеле, и, они слышали, что банкет был наилучшим. Еда была одной из лучших в Китае, и все напитки были Маотай (китайский крепкий алкогольный напиток). Они не могли даже представить, сколько это все могло бы стоить. Эта семья была богатой. 
 
Гости, которые присутствовали, тоже не были обычными людьми. Большинство гостей внутри были высокопоставленными офицерами. Там было более 10 чиновников городского уровня. Эти две семьи должны иметь хорошее происхождение. Может быть, они были родственниками некоторых чиновников в правительстве города или даже в правительстве провинции.
 
Шафером и подружкой невесты были У Чжиган и его подруга-медсестра. Фэн Ю не мог быть шафером, так как еще учился в школе. Ведущим свадьбы был ведущий с радио, и был щедро оплачен за проведение этой свадьбы. Ответственный за церемонию был заменен с заместителя начальника Сюэ на начальника городского почтамта. Отставка Ли Шицяна еще не была одобрена почтамтом! В ту эпоху организатором свадьбы обычно был глава семьи жениха. Но высокопоставленный офицер департамента редко бывал в роли организатора.
 
Фэн Ю хотел попросить Чжана Жуйцяна быть организатором, но тот отказался. Он сказал что это было бы неправильно и могло вызвать ненужные слухи. Он уже повысил репутацию Фэн Ю, присутствуя на этом свадебном банкете, поэтому Фэн Ю не настаивал. Начальник городского почтамта был довольно-таки хорош в качестве организатора. 
 
В тот день отец Ли Шицяна был пьян. Он не ожидал, что так много высокопоставленных чиновников из городского правительства посетят этот свадебный банкет. Даже начальник его подразделения присутствовал и похлопал его по плечу и сказал, что пришло время взять на себя больше обязанностей.
 
Все знали значение этого предложения. Его собирались повысить. Отец Ли Шицяна был вне себя от радости и выпил стакан Маотая.
 
Отцу Ли Шицяна все еще нужно выпить с Ли Минде, Ли Шию, Хоу Хайтао и т. д. Все они были лидерами, с которыми у него никогда не было возможности поговорить раньше. Особенно Чжан Жуйцян. Руки отца Шицзяна дрожали, когда он пил с ним. Это был заместитель мэра Бинг Сити. Он никогда не сидел за одним столом с заместителем мэра в своей жизни.
 
Менеджер почтового отделения сказал Ли Шицяну остаться в почтовом отделении, но на неопределенный неоплачиваемый отпуск. Он может вернуться на почту в любое время, когда захочет.
 
Даже начальник почтового отделения присутствовал на его свадебном банкете, как он мог позволить Ли Шицяну уйти в отставку? Кроме того, он и отец Ли Шицяна были бывшими товарищами по армии. Это было время, чтобы сблизиться, и он может даже получить повышение из-за их отношений.
 
Если бы Ли Шицзян не был из своего почтового отделения, менеджер почтового отделения никогда бы не сел за первый стол. Все, кто сидел за этим столом, были главами городского уровня!
 
Фэн Синтай был спокойнее. Сегодня его дочь выходила замуж, а банкет устраивал жених. Развлекать гостей должен был отец Ли Шицяна. Согласно их обычаям, через 3 дня Фэн Синтай проведет очередной банкет в своем районе. Тогда будет его очередь развлекать гостей.
 
Фэн Синтай пил только с людьми за первым столом. И подбивал жену есть больше, еда была вкусной.
 
Были не только домашние птицы, но и морепродукты. Были даже некоторые блюда, которые Фэн Синтай никогда раньше не видел. Все лидеры также наслаждались едой.
 
Фэн Ю сидел за столом для сотрудников Тай Хуа Трейдинг. Он не хотел сидеть за первым столом. Если бы он сидел там в своем возрасте, он привлек бы внимание всех. Тост с лидерами? Конечно, нет. Он был еще студентом и не должен пить.
 
Ли Минде и остальные болтали и счастливо пили за своим столом. Чжан Жуйцян, очевидно, был там лидером.
 
Хотя Чжан Жуйцян был заместителем мэра, в отношении ранга он все же был немного ниже, чем Ли Шию и Хоу Хайтао. Но после того, как моторный завод и авиационный завод были преобразованы из военного объекта в гражданский завод, правительство области получило больше полномочий. Кроме того, Чжан Жуйцян возглавлял реформирование государственных предприятий. С определенной стороны, Чжан Жуйцян имел власть над ними.
 
Кроме того, все они знали, что Чжан Жуйцян был специально назначен мэром заместителем мэра.
 
Чжан Жуйцян и беседовал с Ли Шию и Хоу Хайтао об их фабриках. Когда он услышал, что они сотрудничают с Фэн Ю в трех направлениях, он очень заинтересовался.
 
Ли Шию и Хоу Хайтао посмотрели друг на друга и кратко рассказали Чжан Жуйцяну об этом проекте. Они не вдавались в детали, так как исследования все еще продолжались. Но Ли Минде почувствовал себя неудобно. Фэн Ю работал с моторным заводом и авиационным заводом над разработкой нового увлажнителя? Почему Фэн Ю не выбрал машиностроительную компанию?
 
У Ли Минде есть увлажнитель в своем офисе, и он очень полезен. Он спросил своих инженеров, и ему сказали, что технология этого увлажнителя проста. Это был просто нагревательный стержень и термостойкий пластик. Их машиностроительный завод также может производить их.
 
Но такой простой продукт может принести столь высокую прибыль! Отец Фэн Ю имел долю в моторном заводе, и не должен ли он работать с машиностроительным заводом для этого бизнеса? Зачем работать с этими двумя фабриками?
 
Ли Минде не учел, что заказы на сельскохозяйственные машины были выстроены до мая. Компания не имеет возможности производить этот увлажнитель. Тем не менее, он все еще чувствовал, что эти деньги должны быть заработаны Машиностроительной компанией.
 
Чжан Жуйцян меняет тему на Фэн Ю. Он спросил двух директоров фабрики, заказывали ли они передовую технику или технологии Советского Союза у Фэна Ю. Оба кивнули. Но Фэн Ю сказал им подождать еще немного. Было довольно сложно получить ее сейчас, но он гарантировал, что получит ее в течение года.
 
Фэн Синтай слышал это. Что? Его сын все еще получал машины для них? Где его вторая производственная линия для его соевого масла? Помогать другим вместо своего отца. Ему нужно ударить Фэна Ю, когда он вернется домой!
 
Чжан Жуйцян кивнул. Этот Сяо Фэн был действительно способен, но любит использовать лазейки. Он ругал его о бизнесе подержанных автомобилей, и он перестал это делать. Но теперь он получил этот парк грузовиков "Газ" и не заплатил ни цента налога.
 
Все знали, что было, когда Фэн Ю подал в суд на этого русского. Было очевидно, что Фэн Ю хочет уклониться от уплаты налогов, но то, что он сделал, было совершенно законно. Никто не мог ничего с этим поделать, если они не смогли доказать, что долговая расписка была фальшивкой.
 
Чжан Жуйцян также не хочет усложнять жизнь Фэн Ю. Он знал, что, если он противостоит Фенг Ю, он будет все отрицать и утверждать, что это была другая сторона, которая должна ему деньги и использует эти грузовики в качестве компенсации ему.
 
Чжан Жуйцян надеется, что Фэн Ю сделает что-то для Бинг Сити, а не просто заработает деньги для себя. Какой смысл зарабатывать столько денег?
 
- Мистер Фэн, я слышал, что вы создали фабрику в своем районе. Пищевое масло премиум-класса Tai Hua было продуктом с вашего завода. Вы стали предпринимателем из фермера , - с улыбкой сказал Чжан Жуйцян.
 
Услышав, как заместитель мэра хвалит его, Фэн Синтай был полон улыбок: -Хахаха, не стоит и упоминания,- хотя он сказал это, выражение его лица говорило иначе. Он все еще ждал новых похвал.
 
Отец Ли Шицяна вернулся к первому столику в нетрезвом виде. Прежде чем он успел что-нибудь съесть, его жена помогла ему отойти в угол и отдохнуть. Банкет закончился, и большая часть гостей ушла.
 
Гости, которые любят упаковывать остатки от свадебного банкета, заметили, что остатков не было. Вся еда была съедена. Многие гости были настолько полны, что не могли нормально ходить. Они сказали, что это может быть единственный раз, когда они могут поесть в Международном Отеле, и они должны есть больше!
 
Много лет спустя люди все еще будут говорить об этом свадебном банкете.
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 После банкета Фэн Ю вернулся в Бинг Сити. Было много вещей, которые нужно было сделать для компании. Например, найти новое место для офиса, компаниыя нуждается в новом ответственном лице, и ему нужно проверить, требуют ли эти холодильники каких либо изменений. 
 
 Во-первых, он должен арендовать новый офис. Он не может продолжать занимать конференц-зал Моторного завода. Возле их склада находилось 3-х этажное здание, которое принадлежит железнодорожному департаменту. Тай Хуа Трейдинг использует грузовые вагоны для перевозки своих товаров большую часть времени. Хотя они всегда используют военные вагоны Кириленко, они также часто работали с Департаментом путей сообщения.
 
 Фэн Ю хотел купить это здание, но ему было отказано. Как департамент может продать свое имущество? Так. Фэн Ю попросил снять это здание, но аренда была недешевой, и срок пребывания составлял 30 лет. Общая сумма составила более 1 миллиона юаней. Эта сумма была примерно такой же, если бы он купил подобное здание в этом месте.
 
 После торга они рассчитались на 20 лет владения, и общая сумма аренды составила бы 1 миллион юаней. Если здание будет снесено во время владения, железнодорожному департаменту необходимо компенсировать Тай Хуа Трейдинг на основе рыночной ставки на тот момент.
 
 Фэн Ю был доволен контрактом. В течение 5 лет арендная плата за этот район увеличится как минимум в 3 раза. Кроме того, через 10 лет его компания перешла бы в высотное здание, и он может сдать в аренду это здание и заработать в несколько раз больше.
 
 В Тай Хуа Трейдинг было слишком мало людей, чтобы занять все 3-этажное офисное здание. Так, Фэн Ю сдал в аренду 2-й этаж компании Wind and Rain Logistics по низкой цене. Это должно было помешать им работать на этом холодном складе.
 
 Здание было убрано, и вся мебель была заменена. Это было выполнено за 2 дня У Чжиганом и остальными сотрудниками. Звук петард объявил об открытии нового офиса. На входе висела вывеска Тай Хуа Трейдинг, а на стене 1-го этажа были вывешены плакаты, награды и таблички, которые были вручены им различными правительственными органами. Это будет первое, что увидят посетители, когда войдут в здание.
 
 -Сегодня в повестке дня речь идет о планах развития нашей компании на этот год. Во-первых, советско-китайская торговля будет продолжена. Всем вам все еще нужно искать более дешевых и лучших поставщиков. Если кто-то из вас найдет более дешевых поставщиков, вы будете вознаграждены.
 
 Во-вторых, нужно расширять поставку на юг таких продуктов Тай Хуа как соевое масло и сахар. Самое главное, корма для животных. Вы все должны быть нацелены на эти большие свинофермы. Прибыль с корма для животных самая высокая и намного выше, чем с соевого масла.
 
 В-третьих, вы все должны также поддерживать связь с дилерами электрических приборов, чтобы понять изменения на рынке. В ближайшее время наша компания представит более 1000 двухдверных холодильников. Эти холодильники больше, дороже и потребляют больше электроэнергии. Рынок Бинг-Сити слишком мал, и вы все должны продавать эти холодильники в другие провинции северо-восточного региона.
 
 В-четвертых, заказы на увлажнители становятся все меньше. На рынке появляются имитации. Но не переживайте. Мы скоро представим на рынке увлажнитель второго поколения, который никто не сможет имитировать. Вы все можете раскрыть эту новость этим дилерам. Скажите им, что цены на пластмассы упали, и цены поставки на них будут снижены на 5 юаней.
 
 В-пятых, продолжайте связываться с этими крупными фабриками и узнавать, какое оборудование им нужно и каков их бюджет. Это будет нашей целью в этом году.
 
 Наконец, мой зять создал собственную логистическую компанию, и большую часть времени я занят другими делами. Итак, нам нужен заместитель генерального директора. Кто-нибудь из вас хочет стать кандидатом на эту должность?
 
 У Чжиган и остальные ахнули в удивлении. Кандидат на эту должность? Разве Фэн Ю должен спрашивать, кто хочет занять эту должность? Тай Хуа Трейдинг были очень известны, и даже другие провинции слышали про эту компанию. Позиция заместителя генерального директора была очень престижной!
 
 *шелест ~~~*
 
 Все подняли руки и взволнованно посмотрели на Фэн Ю, надеясь, что Фэн Ю выберет их.
 
 -Каждый хочет быть заместителем руководителя? Это сложно. Как насчет этого: Все вы рассказываете мне, как вы будете продавать эту партию холодильников и при этом гарантировать максимальную прибыль.
 
 Фэн Ю еще не думал о том, как продать эти холодильники. Он чувствовал, что он был первым, кто представил 2-дверные холодильники, но эти 2-дверные холодильники были запущены 2 года назад. Однако из-за слабой реакции рынка на эти холодильники, поставки были прекращены. Вместо этого он должен был изготовить морозильники. С его компрессорами он мог делать большие морозильники и продавать их в отели.
 
 Все смотрели друг на друга. Они привыкли следовать инструкциям Фэн Ю и не ожидали, что Фэн Ю будет об этом спрашивать. 
 
 У Чжиган немного подумал и поднял руку: 
 
 -Директор Фэн, у меня есть идея.
 
 Воцарилась тишина. Фэн Ю кивнул:
 
 -Расскажи мне ее.
 
 -Наши увлажнители имеют два типа моделей, простые и престижные. Почемубы нам не позиционировать наши холодильники как престижные? Они красивые внешне, и, хотя это не Wind and Rain брэнд, они все еще от Тай Хуа Трейдинг. Можно объявить, что эти холодильники бренда Тай Хуа относятся к тому же семейству, что и холодильники Wind and Rain брэнда. Те холодильники слишком малы и подходят только семьям из трех человек. Они малы для больших семей. Мы можем сказать, что наши холодильники разработаны для больших семей….. 
 
 У Чжиган продолжал почти 10 минут и все больше и больше возбуждался. Фэн Ю не был уверен, что план У Чжигана сработает, поскольку у него нет большого опыта продаж. Вещи, которые он продал ранее, были другими, и он использовал неортодоксальные методы для их сбыта. Фен Ю не был так уверен в этих холодильниках.
 
 Но цены на эти холодильники были низкие, и гораздо ниже чем у любых других производитлей в стране. Разница в цене самого важного компонента холодильника, компрессора, значительно снизила стоимость для Фэн Ю и создала эту разницу в стоимости производства. Кроме того, Фэн Ю может продавать эти холодильники по низким ценам, и все равно не нести никаких потерь.
 
 - У кого-нибудь еще есть идеи?
 
 Остальные покачали головами. У Чжиган сказал все, что мог придумать. Что еще они могут сказать?
 
 - Поскольку других идей нет, я назначу У Чжигана заместителем генерального директора Тай Хуа Трейдинг. Его зарплата будет увеличена вдвое, а остальные получат прирост зарплаты на 20%.
 
 Фэн Юй также хотел продвигать У Чжигана. У Чжиган был очень умным и более гибким, чем остальные. Кроме того, он мог связаться с руководителями некоторых заводов из-за своего дяди. Кроме того, Ву Чжигана в прошлом избивали за Фэн Ю, и он не говорил об этом никому, включая свою семью.
 
 У Чжиган также узнал, что машиностроительный завод в городе Шэнь хотел купить печь для высокотемпературной стали. Конечно, он услышал это от своего дяди, и эта новость подтвердилась.
 
 Остальные также получили известия о фабриках, желающих купить новое оборудование, но это были просто небольшие машины, у которых было не так много технического оборудования. Они не смогут много заработать на них. Чем выше техническое содержание машин, тем выше прибыль.
 
 Цены, которые брат Ки дал Фен Ю, были в основном половиной цены, и за то, что можно продать за 1 миллион, Фен Ю может получить от 200 000 до 300 000 прибыли. Если бы предмет был продан за 10 миллионов, его заработок составил бы от 2 до 3 миллионов. Печь из высокотемпературной стали можно продать не менее чем за 10 миллионов рублей, а прибыль Фенг Ю составила бы не менее 2-3 миллионов рублей.
 
 После встречи Фэн Ю отправился в Wind and Rain Logistics. Он помогал своему шурину, который отправился в медовый месяц с его сестрой. Больница предоставила сестре две недели отпуска в связи с браком. 
 
 Фэн Ю вздохнул. Было слишком много работы. Похоже, нужно нанимать больше менеджеров.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/617516

    
  





  Экстраординарный гений Глава 122 У каждого толстяка есть потенциал


  

    
      Глава 122 У каждого толстяка есть потенциал
 
 Пришло время для школы вновь открыться. Ли На и остальные вернулись в школу. Первое, что сказал Вен Дунцзюнь, когда он вернулся в школу, было посмотреть фильм в тот вечер!
 
 Намерение этого идиота состояло не в том, чтобы смотреть фильмы, а в том, чтобы встретиться с Чжан Хан. Фэн Ю также хотел увидеть реакцию Вэн Дунцзюна, когда он обнаружит, что Чжан Хан все та же.
 
 Лю Кун не присоединился к ним. Он хотел пересмотреть свои записи, поскольку школа начиналась на следующий день. Фэн Ю потерял дар речи. Мир лучших учеников был тем, чего он никогда не достиг. Лю Кун уже был лучшим учеником всего класса, и он все еще так много работал.
 
 Фэн Ю хотел позвать Лю Куна, чтобы утешать разочарованного Вэнь Дунцзюна. Он возлагал большие надежды, что когда они встретятся, он получит огромный удар. Даже такой оптимист, как Вэнь Дунцзюн, может не выдержать этого. 
 
 Поскольку Лю Кун не захотел к ним присоединиться, Фэн Ю решил позже отвести Вэн Дунцзюна поесть, чтобы тот смог утопить свое горе в еде. Во всяком случае, этот идиот был обжорой. 
 
 Когда он снова встретил Ли На, она все еще была такой же красивой, даже в толстой шерстяной зимней одежде.
 
 Фэн Ю взял Ли На за руку и пошел ко входу в школу. 
 
 - Что ты делаешь? Так много людей вокруг. Отпусти мою руку – Ли На сказала мягко. 
 
 - Я боюсь, что твои руки замерзнут, поэтому я их грею. - Фэн Ю открыл рот, и ложь прозвучала очень натурально. После того, как Ли На дважды попыталась высвободить руку, она сдалась.
 
 Они двинулись к школьным воротам, по пути встречая учителей. Они делали вид, что не видят, как Фэн Ю держит Ли На за руку. Фэн Ю был под защитой заместителя директора, а так же он не был их учеником, поэтому, чего волноваться. 
 
 -Донджун, ты выглядишь нервным. Мы собираемся забрать Чжан Хан, а не тигрицу, - сказал Фэн Ю,
 
 -Веди осторожно и не отвлекайся от дороги,- несчастно сказал Вэнь Дунцзюн.
 
 Фэн Ю попал в точку. Вэнь Дунцзюн был напряженным, взволнованным и нервным. Он разговаривал с Чжан Хан только один раз по телефону и не спросил, похудела ли она, но она тоже ничего не упомянула об этом. 
 
 Он боялся, что Чжан Хан будет такой же, какой и была, когда они встретятся. Что если она стала толще? Девушки других были все высокие и стройные, а его девушка высокая и толстая? Он чувствовал стыд, приглашая ее. 
 
 Но так же он знал, что кроме лишнего веса, у Чжан Хан не было никаких других недостатков. Она была высокая, красивая, хороша в учебе, светлолицая, добросердечная и смешливая. Но этот единственный недостаток беспокоил его больше всего. 
 
 Вэнь Дунцзюн направил насвистывающего Фэн Ю к дому Чжан Хан. Фэн Ю насвистывал мотив, звучавший у него в голове: Я много раз спрашивала тебя, когда ты меня заберешь, но ты продолжал называть меня толстой. Ох ~~~ ох ~~~ ох ~~~ когда ты меня заберешь ~~~
 
 Beep, beep~~~
 
 - Привет, красотка, ты знаешь где дом Чжан Хан, …… Чжан Хан?- Фэн Ю удивленно повысил голос. 
 
 Фэн Ю находился на перекрестке, пытаясь выяснить дорогу к дому Чжан Хан. Он не знал какой у нее дом.
 
 Фэн Ю увидел девушку с привлекательной фигурой, стоящую на обочине спиной к нему. Он опустил окна и окликнул ее. Но, не успев закончить предложения, он оторопел.
 
 Эта симпатичная девушка перед ним была около 1.65 ростом, с хвостиком на голове и одета в стильный приталенный жакет, который, казалось, делал ее еще выше и стройнее. 
 
 У нее было светлое лицо, а ее глаза заблестели, когда она улыбнулась Фэн Ю, обнажая жемчужные белые зубы. 
 
 Этот тип улыбки был улыбкой между друзьями, и Фэн Ю испытал знакомое чувство. На половине предложения он понял, что этот человек похож на Чжан Хан. 
 
 Не может быть. Как Чжан Хан стала такой? Это абсолютно другой человек! Поэтому Фэн Ю и повысил в удивлении голос. 
 
 -Это я, На На. Дунцдзюн, Фэн Ю, наконец вы здесь, - девушка помахала им, улыбаясь, - Фэн Ю, что с твоим лицом? Ты не узнал меня? 
 
 Фэн Ю кивнул, затем покачал головой. Это действительно Чжан Хан? Ее прозвище было Толстячка! 
 
 Чжан Хан была ростом 1.65 см и весила 80 кг, что было даже тяжелее, чем Фэн Ю. Были одноклассники, которые говорили, что даже если она скатится с лестницы, она ничего себе не повредит.
 
 Хотя девушка перед ним не была богиней, она определенно не была толстой, как раньше. Казалось, что сейчас она весит около 55 кг. Самым большим изменениям подверглось ее лицо. Из круглого оно стало в форме сердца. Глаза ее, казалось, стали больше. Как этот человек мог быть Чжан Хан?
 
 Чжан Хан все еще была полной, но ее уже нельзя было назвать толстой. Что она сделала во вреям зимних каникул, чтобы сбросить более 15кг? В эту эпоху были таблетки для похудения, или она каждый день ела слабительные? 
 
 Вэн Дунцзюн вышел из машины. Он был потрясен изменениями Чжан Хан. Изменения были колоссальными, больше, чем он ожидал. Преимущества пухлых девушек в том, что у них большая грудь. Талия Чжан Хан стала меньше, но ее грудь не уменьшилась, наоборот, стала более заметной. 
 
 Чжан Хан улыбнулась и сказала:
 
 - на улице холодно
 
 Вэн Дунцзюн привел в себя и отошел в сторону, чтобы Чжан Хан могла сесть в машину. Он потряс кулаком в воздухе. Замечательно! Чжан Хан действительно похудела и сейчас была очень стройной. Он был в восторге!
 
 Фэн Ю обернулся и воскликнул:
 
 -Чжан Хан, на сколько ты похудела и как ты это сделала? 
 
 -Мне просто захотелось похудеть, поэтому я и похудела. Я в действительности не очень много веса потеряла. Всего около 15 кг, - Слова Чжан Хан были скромными, но все чувствовали, что она очень гордится. Должно быть, она пострадала во время зимних каникул, чтобы похудеть на 15 кг.
 
 Шокированное выражение лиц ее друзей заставило ее гордиться. Особенно глупый вид Вэн Дунцзюна. Она мысленно поклялась продолжать диету и заставить весь лишний вес исчезнуть! 
 
 -15 кг? Ты восхитительна!- воскликнула Ли На. Ее впечатление о Толстячке было таким, что она непременно должна что то есть, даже если не голодна. Новый год по лунному календарю только что прошел, вокруг было столько вкусностей, как она смогла похудеть? 
 
 Фен Ю посмотрел в зеркало заднего вида и в шутку сказал:
 
 -Ты должна знать в чем причина потери веса. Если у кого то есть цель и решимость, тот сможет сделать реальностью то, что казалось невозможным. Я прав?
 
 Zhang Han secretly looked at Wen Dongjun and said: 
 
 -Нет, мне просто хочется похудеть. То, что я слишком толстая, влияло на мои оценки по физкультуре. В этом семестре я буду придерживаться диеты, пока не достигну 55кг!
 
 Фэн Ю кивнул: 
 
 -Это правильно. Если у тебя низкие оценки по физкультуре, то это плохо влияет на предствление спортивных достижений нашего класса в худшую сторону.- Вэн Дунцзюн был спортивным представителем их класса. Он был высокого роста и хорош во всех видах спорта.
 
 Вэн Дунцзюн почесал затылок и улыбнулся: -Чжан Хан, ты хорошо выглядишь.
 
 Хотя Чжан Хан все еще была полновата, Вэн Дунцзюн смог ее принять сейчас. Он не ожидал, что Чжан Хан потеряет столько веса за одни зимние каникулы!
 
 - Нет, я хочу быть стройной, как Ли На, и я буду красивее, чем самая красивая девушка из следующего класса! - упрямо сказала Чжан Хан.
 
 Когда она упомянула самую красивую девушку из следующего класса, Вэн Дунцзюн молчал, но Фэн Ю громко смеялся. Этот идиот любил эту девушку в прошлом.
 
 Кто-то ранее говорил, что у каждого толстяка есть потенциал, но Фэн Ю не верил. Но с сегодняшнего дня он может быть уверен, что это утверждение верно!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/620280
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 Открытие школы так же дало Фэн Ю время заняться своими делами. 
 
 Исследования и разработки увлажнителя 2-го поколения вступили в завершающую фазу. Инженеры Авиационного завода заявили, что исследование будет закончено после нескольких испытаний, и проблем не должно быть. В течение недели он мог отправить результаты исследований на моторный завод, чтобы они начали производство.
 
 Фэн Ю был рад этой новости. Чем раньше разработка будет завершена, тем раньше он сможет захватить рынок. Похоже, через несколько дней он пригласит Фу Гуанчжэна обсудить контракт на экспорт.
 
 У машиностроительной компании также были хорошие новости. Их первая партия новых тракторов была распродана, и также поступило множество новых заказов. Производительность их тракторов была выше, чем у тракторов Донг Фан Хонг. Даже дураки знали какой трактор стоит покупать. 
 
 Заказы на пахотные машины и сеялки также увеличились, и их доля на рынке росла. Это сделало машиностроительный завод из провинции Линь полуработающим, так как никто не покупал их продукцию.
 
 Исходя из этой скорости разработки, продажи машиностроительной компании составят более 300 миллионов, а прибыль составит не менее 60 миллионов. В прошлом они даже не могли мечтать о таком размере прибыли. Даже Машиностроительный завод больше не принадлежит Городскому Правительству, но Город по-прежнему был основным акционером компании, и дивиденды были бы намного выше, чем прибыль прошлых лет. Также были высоки и налоги.
 
 Чжан Жуйцян использовал машиностроительную компанию в качестве пилотного проекта для импорта высокотехнологичного оборудования и технологий из Советского Союза и получения инвестиций гонконгского бизнесмена. Это считалось значительным достижением, и его статус в городской администрации улучшился. Теперь он может осуществить реформирование некоторых государственных предприятий, и его планы будут меньше вызывать возражений.
 
 Фэн Ю не был удовлетворен продажами в 300 миллионов юаней и прибылью в 60 миллионов юаней. Машиностроительная компания была недальновидна и не позаботилась об исследованиях и развитии новых технологий, поэтому сохранять позицию лидера на рынке было сложно. Если это продолжится, машиностроительная компания вернется на круги своя через 5 лет.
 
 Конечно, Фэн Ю не позволит этому случиться. В течение 5 лет он хочет стать основным акционером этой машиностроительной компании, и когда это произойдет, он отдаст приказы и сделает с компанией то, что ему нравится.
 
 И это могло бы случиться уже довольно скоро. В этом году Фэн Ю получит возможность увеличить долю своей семьи более чем в 1 раз!
 
 Фэн Ю был настолько уверен в себе из-за Кириленко, который был в Москве.
 
 Кириленко вчера позвонил Фену Ю и сказал ему, что у него есть новости о высокотемпературной стальной печи.
 
 Эта новость действительно взволновала Фэн Ю. Высокотемпературная стальная печь была просто печью, используемой для производства рафинированной стали, которая использовалась для изготовления пресс-форм.
 
 В Китае тоже была подобная печь, но эта печь не выдерживала таких высоких температур и не могла производить много видов специальных сталей.
 
 В Китае эту высокотемпературную печь хотели, по крайней мере, 3 крупных завода, и машиностроительный завод был одним из них. Фэн Ю мог импортировать только 1 печь, а Кириленко назначил цену в 3 миллиона рублей.
 
 в этом типе высокотемпературной печи для стали использованы технологии, которые были еще несколько лет назад. Но совершенно новая печь была оценена в более чем 10 миллионов рублей. Цена на подержанную печь будет составлять более 30%.
 
 Фэн Ю немедленно связался с машиностроительным заводом и спросил, хотят ли они эту печь за 5 миллионов рублей.
 
 Ли Шию согласился без каких-либо колебаний. Ну и что, что печь подержанная. Они могут производить свои продукты, которые только раньше могли представить, до тех пор, пока она в рабочем состоянии. Материальные затраты также будет ниже, и они смогут окупить эту печь в течении двух лет.
 
 Фэн Ю хотел, чтобы машиностроительный завод взял на себя часть налогов, которые составляли около 300 000 рублей. Но больше всего удивило Фэн Ю, что Ли Шию сказал, что он позаботится о налогах. Налоги могут быть отменены, поскольку он будет импортировать печь от имени армии.
 
 Фэн Ю был шокирован авторитетом этих государственных предприятий. Наличие военной подготовки было слишком полезным. Несмотря на то, что машиностроительный завод не был военным объектом, они все еще моги оказаться от налогов! 
 
 То, что хотел Фэн Ю, было электрической печью сверхвысокой мощности. Этот тип печи был высокотехнологичным и стоил более 40 миллионов рублей. Но так как это было так дорого, Кириленко не осмелился продать его Фэн Ю.
 
 Кириленко мог бы легко сотрудничать с менеджером фабрики, чтобы продать вещи, стоимостью несколько миллионов. Но это было слишком сложно для высокотехнологичного оборудования, которое стоило более 10 миллионов рублей. Особенно этот тип печи использовался для производства военной продукции, и риск для Кириленко был слишком велик, чтобы незаконно продать его Фэн Ю. Он сказал, что должен подождать еще немного.
 
 Фактически, Фэн Ю хотел сказать ему, что он готов заплатить больше за эту печь и технологию, стоящую за ней.
 
 В Китае нет технологии для создания такого типа сверхмощной электропечи. Можно сказать, что любой завод, которому бы принадлежала эта печь, был бы самым высокотехнологичным в Китае.
 
 Потратив десятки миллионов рублей, фабрика захочет разобраться и в технологиях, которые за этим стоят. 
 
 Фэн Ю сказал Кириленко, что готов покупать технологии даже без машин. Он не хотел военных технологий. Подойду те, которые не используются для нужд военных. Но технологии должны считаться передовыми на мировом уровне, и тогда он дат Кириленко соответствующие деньги за них. 
 
 В ту эпоху промышленные технологии в Китае были слишком отсталыми. Не стоит даже и сравнивать с Европой или США, их даже нельзя сравнивать с соседними странами. Многие виды техники в Китае в то время были импортированы из Кореи и Тайваня.
 
 Если бы Фенг Ю мог купить эти технологии, он оставил бы те, которые были ему полезны, и распродал те, которые были ему бесполезны. Мало того, что он мог принести пользу самому себе, но он также мог повысить стандарты промышленных технологий Китая. Убить двух зайцев одним выстрелом.
 
 Самое главное, что Фэн Юй мог бы повысить свой статус в глазах лидеров. Было бы лучше, если бы он мог встретиться со старшими руководителями из-за этого. Чем больше знаешь людей, тем лучше.
 
 Машиностроительный завод заплатил 10% вкладов и подписал контракт. Затем Фэн Ю сообщил Кириленко, чтобы он доставил печь и отправил как минимум 3 экспертов. Зарплата останется такой же, как и раньше. Конечно, если больше экспертов захотят прийти на работу к Фэн Ю, то Фэн Ю также будет рад. Чем больше тем лучше!
 
 Таланты найти сложно. Если бы сейчас на Фэн Ю работало несколько десятков старших инженеров из Советского Союза, его статус был бы другим. С этими экспертами он бы считался престижным гостем правительства провинции.
 
 Кириленко сказал Фэн Ю, что на этот раз он отправит к нему дюжину промышленных экспертов! Предыдущие 3 специалиста жили в Китае с комфортом, и их питание и жилье даже были предоставлены машиностроительным заводом. Каждый месяц им выплачивали зарплату, намного большую, чем в Советском Союзе.
 
 В прошлый раз Кириленко связался с более чем 10 экспертами, но большинство из них не приехали. 
 
 Они могут заработать много денег, делая то, что умеют лучше всего. Они смогут отправлять деньги своим семьям. Их жизнь в Китае будет намного лучше, чем в Советском Союзе.
 
 Но у этих людей было одно условие: если они понадобятся Советскому Союзу, они немедленно вернутся. Заработная плата будет пропорциональна дню, когда они уедут.
 
 Это расстроило Фэн Ю. Оставить работу незавершенной и вернуться в Советский Союз?Тогда почему мы должны давать им так много преимуществ? 
 
 Фэн Ю возразил им, что им, по крайней мере, нужно уведомить за месяц до возвращения в Советский Союз. Если нет, им придется выплатить компенсацию за 3 месяца. Все будет написано в договоре.
 
 Кириленко передал сообщение Фэн Ю экспертам, и число экспертов, которые хотели приехать в Китай, было сокращено до 5. Остальные хотели еще понаблюдать за ситуацией.
 
 Фэн Ю сказал Кириленко связаться с теми экспертами, которые нуждаются в средствах. Фэн Ю не верит, что эти эксперты могут противостоять соблазнам высокой заработной платы!
 
 Неделю спустя был разработан первый опытный образец ультразвукового увлажнителя!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/623634

    
  





  Экстраординарный гений Глава 124 Регистрация патента


  

    
      Глава 124 Регистрация патента
 
 Хотя увлажнитель все еще не соответствовал ожиданиям Фэн Ю, он был подходящего размера. Он может изменить внешний дизайн, и если это не сработает, он всегда может нанять дизайнера, который сделает это за него. В то время дизайнеры не были дорогими.
 
 Увлажнитель был включен, и из него сразу же пошел пар. Это было намного быстрее, более эффективно и потребляло меньше электроэнергии по сравнению со старой версией увлажнителя. Те, кто не пережил ту эпоху, не могли себе представить, каково это испытывать нехватку мощности. Даже в городах жители имели ограниченное электроснабжение, и приоритет отдавался государственным фабрикам и правительственным учреждениям.
 
 Фэн Ю думал о производстве кондиционеров. Кондиционирование будет иметь более высокую прибыль, чем электрические вентиляторы. Но из-за проблем с нехваткой электроэнергии он отложил этот план. Теперь было только 2 вида кондиционирования воздуха: центральное кондиционирование и вертикальное кондиционирование. Те висящие маленькие кондиционеры еще не появились.
 
 Люди из будущей эры будут знать, насколько высоким было потребление электроэнергии для вертикального кондиционирования. В Китае были фабрики по кондиционированию воздуха, но их продажи были жалкими. Это было связано с тем, что правительство приняло постановление о том, что если кто-то хочет установить кондиционер, он должно соответствовать стандартам энергосбережения. Многие заводы не отвечают этому требованию.
 
 Таким образом, большинство кондиционеров на рынке были импортированы, и их основными рынками сбыта были старшие лидеры и богатые бизнесмены.
 
 Чтобы установить кондиционер, нужно сначала заплатить от 3000 до 5000 юаней за электричество. Это было что-то вроде налога. Было не так много людей, которые используют кондиционеры во всем Китае, и как мог Фэн Ю, который имеет лишь поверхностное представление о том, как работает кондиционер и как он выглядит, изготовить его?
 
 Даже если он привлечет экспертов для исследования этого вопроса, инвестиции будут огромными. Это не стоило всех усилий. Таким образом, Фэн Ю решил начать производство электрических вентиляторов, и прибыль от вентиляторов заставила его долго улыбаться.
 
 Этот новый увлажнитель воздуха позволит Фэн Ю увидеть следующий горшочек с золотом. В Китае было не так много заводов по увлажнению, но некоторые государственные предприятия начали исследовать и разрабатывать увлажнители и добились успеха. Но эти увлажнители использовались в промышленных целях и не использовались гражданскими лицами. Кроме того, размер этих увлажнителей был огромным.
 
 За рубежом уже были бытовые увлажнители, но они были электротермические и не экспортировались в Китай. Если бы увлажнители создавались внутри страны, то можно было бы завоевать рынок Китая и создать монополию. 
 
 Фэн Ю так же был уверен, что экспорт этого ультразвукового увлажнителя воздуха будет популярен на рынках Европы и США, а также в странах северного полушария, где воздух более сухой.
 
 Единственная проблема, с которой теперь столкнулся Фэн Ю, это угроза подделок. Появившиеся подделки значительно повлияли на продажи увлажнителей Wind and Rain. Несмотря на то, что Wind and Rain увлажнители оставались лидерами рынка, оставалось вопросом времени преобладание подделок над оригиналом.
 
 Наконец, у них был новый продукт, который был более высокотехнологичным, безопасным, потреблял меньше электроэнергии и выглядел более классно.
 
 Но эта технология не была особо сложной. Авиационный завод смог разработать этот увлажнитель за короткий промежуток времени, что означает, что другие заводы смогут сделать то же самое. Заводы, производящие поддельные вентиляторы и увлажнители, были в основном государственными предприятиями. Дизайн был одинаковым. Некоторые, особенно бесстыдные, даже печатали логотип Wind and Rain на своих продуктах!
 
 Никто не мог ничего сделать с этими фабриками, поскольку они находились под защитой местного правительства. Эти фабрики не боялись быть пойманными, и если бы они были действительно пойманы, самое большее, что они сделали бы, это удалили логотип. Дизайн бы остался прежним.
 
 Когда Фэн Ю впервые узнал об этом, он был разочарован, но ничего не мог сделать. Проблема подделок существовала даже в его прошлой жизни. Хотя законы об авторских правах в его прошлой жизни были адекватными, они все еще не могли удерживать людей от изготовления подделок, поскольку прибыль бывает огромной.
 
 Фабрики могут быстро освоить эту технологию, купив несколько готовых изделий, разобрать их и перепроектировать. Это сэкономит затраты на разработку и исследования, а общая стоимость будет снижена. Как только стоимость будет уменьшена, изделие может быть продано по более низкой цене, чем аналогичный оригинальный продукт.
 
 Но все это было в прошлом. На этот раз Фэн Ю не позволит этим фабрикам подделывать его увлажнитель. Он собирался подать заявку на патент!
 
 Фэн Ю должен был владеть этим патентом, и это обсуждалось с машиностроительным заводом и авиационным заводом. В течение 10 лет все 3 стороны разделят заработок на основе согласованных пропорций. Они думали, что через 10 лет появятся новые продукты для замены этого увлажнителя, и этот патент не был важен. Но они не ожидали, что Фэн Ю может разрешить другим фабрикам использовать свой патент для производства аналогичных продуктов, и прибыль от этого будет принадлежать ему одному.
 
 Подать заявку на патент в Китае в ту эпоху было очень хлопотно. Это занимал не менее 6 месяцев, и, если заявка была подана физическими лицами, для утверждения могло потребоваться от 3 до 5 лет.
 
 К счастью, Авиационный завод и Моторный завод были военными заводами, и хотя они были преобразованы, у них все еще были связи. Фэн Ю использовал их отношения в сочетании с помощью Чжан Жуйцяна и, позвонив своим контактным лицам, попросил Патентное ведомство ускорить его подачу заявки. Предполагается, что одобрение будет готово в течение 1 месяца.
 
 Вопрос о выдаче патента в Китае считается решенным. Теперь Фэн Ю должен подать заявку на международный патент. Фэн Ю мог только попросить Фу Гуанчжэна о помощи. Подача заявки на патент Европы и США из Гонконга была удобнее и быстрее, чем в Китае.
 
 Кроме того, Фен Ю нужно создать офис продаж для зарубежного рынка, и было гораздо удобнее открыть офис в Гонконге. Конечно, Фэн Ю не позволил бы Фу Гуанчжэну помочь ему бесплатно, и он поделил прибыль вместе с ним.
 
 Получив телефонный звонок от Фэн Ю, Фу Гуанчжэн вылетел в Бинг Сити. Был почти конец зимы, и на этот раз Фу Гуанчжэну было не так холодно, как в прошлый раз.
 
 -Мы оба создадим компанию в Гонконге, и эта компания будет заниматься продажами на зарубежном рынке. Тогда как мы разделим прибыль? - спросил Фу Гуанчжэн Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн знал о увлажнителях и их продажах на юге. Однако продажи увлажнителей не были там особо высокими. Но Фу Гуанчжэн был таким же, как Фэн Ю. Он знал, что в северном полушарии будет рынок для этих увлажнителей, поскольку там более сухая среда. Этот бизнес не подведет!
 
 Фэн Ю, улыбаясь, спросил: 
 
 -Как много брат Фу хочет? 
 
 - Каналы продаж моей семьи охватывают всю Юго-Восточную Азию, и у нас есть партнеры в Европе и США. Мы можем гарантировать, что сможем охватить всю Европу и США в кратчайшие сроки. Вы должны знать важность каналов распространения, поэтому я не буду много говорить об этом. Я хочу 40%. Фу Гуанчжэн протянул руку и поднял 4 пальца.
 
 Блин, так высоко? Фэн Юй хотел дать ему только 20%, но он знал, что Фу Гуанчжэн сказал правду. Семья Фу была большой семьей. Хотя Фу Гуанчжэн был не очень способным, а компания его была не очень большой, но компания главы его семейства была огромной.
 
 Если Фэн Ю сам будет продавать увлажнители, он сможет заработать 10 миллионов долларов в год. Но если он разрешит семье Фу продавать эти увлажнители, он получит не менее 30 миллионов долларов в год! Они были более профессиональны и могли контролировать рынок лучше, чем Фэн Ю.
 
 Фэн Ю некоторое время колебался и сказал:
 
 -Брат Фу, 40% многовато. Я признаю, что у семьи Фу есть такая возможность, но другие семьи в Гонконге также имеют связи. Кроме того, я владею патентом, и это постоянный поток прибыли. 30% прибыли. Чем раньше вы согласитесь, тем раньше мы сможем заработать. Это также поможет с вашим статусом в семье Фу, верно?
 
 Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Ю. Он чувствовал, что Фэн Ю много знает о его семье. Может быть, за Фэн Ю был кто-то могущественный, как сказал ему отец?
 
 Он был вполне доволен 30% прибыли. Фен Ю был прав. С этой компанией его статус в семье Фу повысится до уровня его старшего брата или даже превзойдет его.
 
 Он согласился с этой долей!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/626190
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 Сегодня у Ли Шию был очень важный день. Ему вручали награду передового провинциального рабочего. Один телеканал даже решил взять у него интервью, которое будет транслироваться в новостях и на ток-шоу вечером. Он получил по крайней мере 10 минут эфирного времени.
 
 Когда Фэн Ю услышал эту новость, он немедленно помчался на моторный завод. Однако он побежал туда не для того, чтобы поздравить Ли Шию, он просто чувствовал, что эту возможность нельзя было упустить.
 
 Когда установили камеру, Фэн Ю постучал в дверь кабинета и резко вошел. Ли Шию был удивлен. Что за срочность заставила этого человека ворваться в кабинет во время его интервью с журналистами?
 
 Фэн Ю прошептал что-то на ухо Ли Шию, и глаза второго расширились. Ему действительно стоит это сделать? Он уже отрепетировал все вопросы и ответы вместе с репортерами. Наверное, будет не очень хорошо, если он изменит все в последнюю минуту?
 
 Фэн Ю сказал Ли Шию, что говорить, чтобы увеличить прибыль всего моторного завода. Кроме того, это не повлияет на интервью. Чего же тут бояться?
 
 Ли Шию кивнул. Он попросил репортеров немного подождать и вышел из кабинета поговорить со своей секретаршей.
 
 Через пять минут она открыла дверь, и в комнату вошло более дюжины фабричных рабочих, каждый из них нес большую коробку. Они поставили их на стол, закрыв всю книжную полку.
 
 Ящики громоздились все выше и выше. Фэн Ю подбежал к камере и посмотрел в неё. Очень даже симпатично. Коробки закрывали весь фон, и на них были хорошо видны картинки.
 
 Фэн Ю открыл коробку, достал увлажнитель воздуха и поставил его перед столом Ли Шию, закрыв примерно одну пятую экрана.
 
 Он отрегулировал положение увлажнителя так, чтобы логотип был обращен прямо к камере, добавил в него воды и вставил в розетку, но не стал включать.
 
 Репортер и оператор не понимали, что происходит. Что делают эти люди? Это уже не офис, а настоящий склад. Что они пытались сделать, перекрывая стену этими продуктами?
 
 Репортер не выдержал и задал вопрос: “директор Ли, что происходит? На телевидении это будет смотреться не очень хорошо. Мы снимем вашу фабрику попозже. Вам не нужно этого делать.”
 
 Прежде чем Ли Шию смог что-то сказать, Фэн Ю ответил за него: “господин репортер, я думаю, что вы не правы. Мы сделали это не специально. Просто наши склады переполнены, и директор Ли хотел показать нам, как в полной мере использовать имеющиеся пространства. У нас просто нет другого выбора.”
 
 “Что это такое? Увлажнитель? Это действительно производится на моторном заводе? Мне кажется эта мелочь не должна занимать слишком много места. На складе моторного завода можно хранить несколько сотен тысяч таких. Сколько вы все произвели?"-Репортер внимательно посмотрел на коробки и заметил, что везде были одни и те же увлажнители.
 
 Недавно даже ходили слухи, что именно моторный завод выпускал ветровые и дождевые электрические вентиляторы и увлажнители воздуха. И эта оказалось правдой.
 
 Фэн Ю продолжал говорить: "слишком много. На складе хранятся и другие продукты. К тому же, именно так выглядит кабинет нашего директора Ли. Мы не лжем.”
 
 Продолжая говорить, Фэн Ю тихонько сунул сунул красный пакет в руки репортера и сказал ему: “Пожалуйста, не прерывайте директора Ли, если он не сможет ответить на ваш вопрос.”
 
 Репортер кивнул. Он больше не заботился о фоне, к тому же сам директор Ли не возражал. Его лицо в любом случае появится на телевидении. Чего тут бояться?
 
 Фэн Ю не забыл про оператора. Он передал красный пакет и ему: "Пожалуйста, снимайте под этим углом. С этого угла наш режиссер выглядит лучше.”
 
 ……
 
 "3, 2, 1, камера, мотор! Сегодня мы находимся на заводе города Бинг. Это государственный завод с долгой историей, который внес большой вклад в модернизацию экономики страны. Например, электричество в городе Бинг получают от генераторов моторного завода. Сейчас мы побеседуем с директором моторного завода, директором Ли Шию. Директор ли, судя по тому, что мы знаем, в прошлом году у моторного завода были проблемы с денежными потоками. У вас даже были трудности с выплатой зарплаты работникам. Могу я спросить вас, как вы смогли так резко изменить ситуацию и даже дать своим работникам повышение?”
 
 Ли Шию посмотрел в камеру и искренне ответил: “В прошлом году мы столкнулись с некоторыми проблемами из-за долгов. Тем не менее, наши работники активно сотрудничали с нами, не боясь трудностей и откликаясь на призыв нации к инновациям и развитию……”
 
 Первый вопрос был одним из тех, которые они обговорили, но Ли Шию не следовал их сценарию. Он начал говорить так профессионально, словно какой-то политик. На самом деле, он мог говорить без остановки в течение получаса. В принципе, как и большинство старших руководителей.
 
 “У нас есть еще один вопрос......” Репортер продолжил.
 
 Ли Шию уже начал отвечать, но после 2 предложений внезапно кашлянул и сказал: “Извините, воздух немного сухой. Подождите секунду.”
 
 Он протянул руку к красивому увлажнителю воздуха на своем столе и включил его. Легкая дымка сразу же начала выходить наружу. Ли Шию глубоко вздохнул и всем своим видом показал, что ему стало лучше.
 
 “Извините, вернемся к вопросу, который вы задали.……”
 
 Репортер остолбенел. Что происходит? Он включил увлажнитель во время интервью? Выражение лица он тоже сделал слишком довольное. Увлажнитель включили секунду назад, как могла влажность в комнате измениться так быстро? Кроме того, воздух изначально не был таким уж сухим. За полчаса до этого в комнате включали другой прибор. Может, кто-то его выключил?
 
 Фэн Ю тихонько показал Ли Шию большой палец. Исполняющий обязанности директора Ли заслуживает высшую оценку!
 
 Все это время Фэн Ю стоял позади оператора и смотрел, чтобы увлажнитель воздуха было видно очень четко. Хотя он не снимал его крупным планом, красивый внешний вид мог привлечь внимание зрителей. Кроме того, туман, появившийся сразу после включения, показал, что эта новая модель увлажнителя была намного быстрее предыдущей.
 
 К тому же на заднем плане была целая стена из увлажнителей воздуха. Этого было достаточно, чтобы зрители заинтересовались и обратили внимание.
 
 Интервью в офисе продолжалось, и после того, как Ли Шию закончил отвечать на последний вопрос, они были должны осмотреть фабрику. В этот момент директор Ли встал, выключил увлажнитель воздуха, взял его обеими руками и поставил на пол.
 
 Репортерша была удивлена, когда увидела, что он взял его в руки. Разве эта штука не нагревается? Она небрежно спросила об этом Ли Шию, а он ответил, что это была новая модель. Образовавшийся туман не был горячим, что подразумевало безопасность для дома. Дети не смогут ошпариться.
 
 Идеально. Хотя этот момент камера не сняла, может переснимем позже……
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/648265
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 Репортер и оператор последовали за Ли Шию в производственный цех завода. В мастерской производили то, чего они совсем не ожидали увидеть.
 
 Разве здесь должны быть не электрические генераторы? Даже если сами секреты производственного процесса должны оставаться тайной, он должен показывать им производство деталей генераторов. Эта мастерская производила что-то знакомое. Черт, да это же была новая модель увлажнителя воздуха, которую они видели в офисе.
 
 “Директор Ли, вы привели нас не в тот цех?” -спросила репортер.
 
 “Нет. Этот цех производит самый успешный продукт нашей фабрики. Ну и ещё несколько таких же отделений. Хотите их посмотреть?”- Ли Шию задавал очевидные вопросы. Фэн Ю сказал, что нужна показать репортеру это место, даже если будет риск утечка информации. Они не боялись, что у них украдут эту технологию, а потом используют ее для продвижения своего увлажнителя. Самое главное, что это будет отличной рекламой их увлажнителя, и принесёт заводу солидную сумму прибыли.
 
 Репортер потеряла дар речи. Ладно пускай. Это директор завода. Он может показать нам все, что захочет.
 
 Стоя в мастерской, Ли Шию продолжал отвечать на вопросы репортера, но все больше отклонялся от их сценария. "Увлажнитель" упоминался в его ответах слишком много раз.
 
 "Этот увлажнитель воздуха 2-го поколения стал результатом сотрудничества с авиационным заводом. В его производстве использовалась современная технология, и мы приложили отечественные и международные патенты этой технологии. Увлажнитель будет производит необходимые пары почти сразу же после включения. Это более эффективно и экономит время нагрева воды. К тому же он задействует меньше электричества и воды. Вам не придётся постоянно подливать воду. Пар холодный. Он не ошпарит вас и гораздо безопаснее……”
 
 Репортер быстро сигнализировала оператору остановить съемку. Это было уже не интервью, а реклама.
 
 “Директор Ли, мы можем придерживаться сценария? Почему вы продолжаете рекламировать продукцию своего завода?”-у неё был уже совсем беспомощный вид. У них с собой было мало видеокассет.
 
 “Ах, мне очень жаль. Я все время думал об этих увлажнителях и подсознательно начинал говорить о них. Хорошо. Отныне мы будем строго придерживаться сценария. Пойдёмте на склад."-Ли Шию взглянул на Фэн Ю и увидел, что тот снова показывает ему большой палец.
 
 Оказавшись на складе, не только репортер и оператор были потрясены, но и Ли Шию был ошеломлен тем, что увидел.
 
 Это точно был склад моторного завода? Раньше на складе такого не было. Итак, это была... картина, выложенная из ящиков увлажнителей?
 
 Фэн Ю попросил Ли Шию встать перед ящиками во время интервью, а оператору сказал снимать на расстоянии, чтобы можно было запечатлеть весь склад.
 
 Оператор мысленно выругался. Этот склад был практически пуст. Кто, черт возьми, будет складывать свои продукты таким образом? Даже такой непрофессионал, как он, понимал, что это пустая трата времени.
 
 На этот раз Ли Шию ответил на вопрос репортера так, как они договорились. Но у неё и оператора попрежнему было озабоченное выражение лица. Как они объяснят это своим боссам, и какую часть интервью им использовать для вечерних новостей?
 
 В первой части Ли Шию показательно включил увлажнитель, а на заднем плане была целая стена коробок. Во второй части иллюстрировался процесс производства этих увлажнителей, и Ли Шию продолжал говорить только о них. В последней части не было никаких проблем с его ответами, но что было на заднем плане? Рабочие на моторном заводе любят играть в Лего?
 
 Пусть руководители сами решают эту проблему. Похоже, что директор Ли не согласится переписать все интервью, да и у них самих не хватит на это видеокассет. Если они переснимут интервью завтра, его не успеют смонтировать к вечерним новостям. Они надеялись только на то, что их руководители не заметят проблем в этом интервью и не сделают им выговор.
 
 Прежде чем они уехали, Фэн Ю положил им несколько сувениров в машину. Это были увлажнители 2-го поколения. Они ещё даже не были введены на рынок, и даже руководители городских властей их еще не получили!
 
 Завод был более щедрым, чем другие компании, у которых они брали интервью. Здесь они получили и деньги и сувениры. А значит, все будет в порядке, даже если работодатели дадут им выговор.
 
 Когда они открыли красные пакеты, то были очень удивлены, увидев, что в каждом лежало по 500 юаней. Они рассчитывали только на несколько десятков юаней, но к их удивлению, внутри было несколько сотен!
 
 500 юаней это их зарплата за несколько месяцев. Это успокоило их недовольство директором Ли. Теперь они совсем не возражали против выговора. Это ведь 500 юаней!
 
 После того, как люди с телеканала ушли, Фэн Ю сделал несколько телефонных звонков и пригласил рекламного продюсера. Он хотел снять первую рекламу, похожую на это интервью, с теми же словами и фоном.
 
 Ли Шию продолжал упорно трудиться, и был звездой рекламы. Но в цеху его сменил главный инженер. Присутствие главного инженера по производственному процессу вызывало большее доверие.
 
 Фэн Ю больше всего нравилась картина, созданная из сложенных ящиков на заднем плане. Это напоминало ему то, что он видел на витринах супермаркетов в своей прошлой жизни.
 
 Интервью Ли Шию показали в вечерних новостях на следующий день. Многие моменты были вырезаны, но что удивило Фэн Ю, так это то, что кадры включения увлажнителя остались на месте. Это было очень наглядно для потенциальных покупателей.
 
 Фэн Ю разразился смехом после того, как посмотрел новости. И это стоило всего лишь 2-х пачек денег!
 
 Все интервью также транслировалось в телевизионной программе После новостей. Но там оно было ещё лучше. Никакие сноски не редактировались. После просмотра программы даже Фэн Ю захотел купить этот увлажнитель, не говоря уже о других зрителях. Можно сказать, что Ли Шию они в принципе затмили. Фэн Ю хотел перед ним извиниться.
 
 На следующий день похожая на интервью реклама начала транслироваться по провинциальным телеканалам. 3 одноминутных рекламных объявления в день, 3 интервью в 3 разных местах. На этот раз Фэн Ю много заплатил, чтобы обеспечить себе 1-летний рекламный контракт с провинциальной телевизионной станцией. Для подписания контракта он использовал Tai Hua Trading и одним из условий была гибкость, подразумевающая, что он может изменить продукты и рекламу в любое время, когда только захочет.
 
 Жителям города в очередной раз предстояло обсудить кое-что интересное. Укладку коробок увлажнителей на складе завода. Это показали по телевизору, и люди сочли, что работники склада были гениями. Они смогли использовать различные цветы на коробках для того чтобы выложить слова “ветер” и “дождь”!
 
 Фэн Ю слышал разговоры на улицах и даже смеялся про себя. Это было ничто по сравнению с персоналом супермаркета из его предыдущей жизни. Те работники смогли создать Optimus Prime, используя продукты супермаркета.
 
 Тем не менее, об увлажнителях в городе заговорили еще до того, как они были запущены. Все говорили о рекламе, а Фэн Ю считал, что этот увлажнитель будет иметь успех, когда они отправят заявку на патент, и когда ее одобрят!
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 Это было 1 мая, День труда, но торговые штабы Тай Хуа работали сверхурочно.
 
 “Алло? Вы хотите заказать партию из 100 единиц престижной модели? Нет проблем, но политика нашей компании подразумевает, что тогда вы должны заказать по крайней мере половину от этого количества, благородной модели. Что? Вы не согласны на наши условия? Тогда извините, у нас нет престижной модели!”
 
 После месяца подготовки, Bing City первым запустил ультразвуковой увлажнитель воздуха. Хотя зима уже прошла, и реки больше не замерзали, дождей по-прежнему не было, и воздух оставался сухим.
 
 После телевизионной рекламы все с нетерпением ждали возможности купить этот увлажнитель. В первый день запуска началось настоящее безумие. Наверное это было связано ещё и с тем, что Фэн Ю использовал стратегию голодного маркетинга. Он сообщил всем ведомственным магазинам и кооперативам, что запасы увлажнителей ограничены. Об этом было объявлено даже в рекламных объявлениях.
 
 После того как жители города узнали об этой новости, все увлажнители воздуха в магазинах оказались распроданы еще до полудня. Все жители хотели получить его себе, прежде чем их раскупят.
 
 На самом деле, на складе моторного завода были ещё десятки тысяч увлажнителей воздуха, но Фэн Ю просто не хотел их выпускать. В рекламных объявлениях были выделены новые функции и проведено сравнение между новым и старым увлажнителями. Лидеры и боссы города тоже обратили внимание на этот новый продукт. Поскольку уже была более новая версия, почему бы не купить её, раз у них все равно были свободные деньги.
 
 Фэн Ю отправил несколько образцов увлажнителей 2-го поколения в правительственные учреждения, которые были ему близки. Получив новый, руководители раздадут старые образцы увлажнителей своим подчиненным.
 
 Цена нового была в два раза выше старой. Притом она была одинаковой как для оптовых, так и для розничных продаж. Фэн Ю сказал, что те, кто готов потратить 200 юаней на увлажнитель воздуха, будет не прочь заплатить и 300. А те, кто не хотел тратить даже 200 юаней, не стать платить и 150.
 
 Таким образом, Фэн Ю установил высокие цены на новые увлажнители воздуха. В итоге это не повлияло на продажи и только увеличило их прибыль.
 
 Стоимость ультразвуковых увлажнителей была выше, чем в более старой версии, но не в 2 раза.
 
 Кроме того, на коробках были напечатаны слова “запатентованный продукт, подделки будут преследоваться по закону”. Даже в руководстве по эксплуатации был раздел о наказаниях за нарушение патентного права и предупреждение крупным фабрикам с отделами НИОКР об использовании их технологии.
 
 На этот раз было четко указано, что увлажнитель был изготовлен на моторном заводе. Это заставит конкурентов дважды подумать, прежде чем производить подделки. Если они свяжутся с крупным государственным предприятием, их местное правительство не сможет предложить им защиту.
 
 После того, как новая версия была запущена, Ву Чжиган связался с дилерами, чтобы сообщить им о новинке и попросил приехать для обсуждения контракта.
 
 Эти дилеры тоже получили некоторую прибыль от продажи последней партии увлажнителей, но уже не такую большую как от электрических вентиляторов. Поэтому несколько человек заявили, что они не приедут.
 
 Ву Чжиган последовал примеру Фэн Ю и внес этих дилеров в черный список. Tai Hua Trading никогда больше не будет работать с этими людьми или их компаниями. Однажды Фэн Ю сказал: с нами должны работать только те люди, которые умоляют нас продать им нашу продукцию, а не наоборот!
 
 Tai Hua Trading мог позволить себе быть настолько высокомерным, раз уж они имели патент и монополизировали рынок.
 
 Фэн Ю пообещал тем дилерам, которые будут поддерживать его, что они смогут заработать много денег. Но если появятся те, кто решит продавать подделки и захватить себе долю рынка, то начнутся проблемы!
 
 Фэн Ю планировал купить рекламные слоты на CCTV уже через несколько дней. Система видеонаблюдения в то время была не такой мощной, как в последующие годы. В прошлом году CCTV получили разрешение на рекламу в эфире и рекламные сборы заметно выросли. Кроме прайм-тайма по вечерам и таймингов до и после выхода новостей, все остальные рекламные отрезки стояли не дорого.
 
 Фэн Ю был уверен, что CCTV дадут ему хорошее время для рекламы, большую частоту повторения и увеличенную длину ролики, если он заплатит сразу за 1 год.
 
 Фэн Ю не волновало, верят ли другие в рекламный эффект этой телестанции, ведь он доверял ей на все сто!
 
 Фу Гуанчжэн тоже принес хорошие новости относительно патентных заявок. Патент для Азии был одобрен, а заявка для Европы и США находилась в рассмотрении. Что касается Африки, об этом можно было забыть. Даже если у вас есть лицензия Организации Объединенных Наций, вы все равно ничего не добьётесь в этой области. Кроме того, Фэн Ю не был уверен, что его увлажнители будут там хорошо продаваться.
 
 Офис в Гонконге скоро начнет свою работу. Первой целью был Тайвань. Влажность в Гонконге была довольно высокой, и если бы не функция очистки воздуха в увлажнителе, Фэн Ю не стал бы его туда поставлять.
 
 Сейчас этим районом занимался Фу Гуанчжэн. Вместе с семьей Фу, Фэн Ю не приходилось особо беспокоиться о продажах. Что касается маркетинга, он сам все еще не мог с ними сравниться.
 
 Даже розничные цены были выше, чем установил Фэн Ю. Он узнал, что семья Фу устанавливала цены, исходя из развития региона. Например, розничная цена увлажнителя воздуха в Китае составляла 300 юаней. В Тайване 500, а в некоторых странах Европы-более 150 долларов США. Розничная цена для США и Канады достигла даже 200 долларов.
 
 Фу Гуанчжэн объяснил Фэн Ю причину этих цен. Население США было распределено по большой территории, а их целевым сегментом рынка был средний класс и выше. Люди, живущие там, легко могли позволить себе заплатить такую цену.
 
 Кроме того, на упаковке увлажнителей для американского рынка не печаталась фраза “Сделано в Китае", вместо неё на коробке размещали логотип гонконгской компании. Благодаря этому, потребители не будут недооценивать продукт просто так.
 
 Когда Фэн Ю услышал это, он был немного недоволен. Что это ещё значит, что потребители должны недооценивать китайскую продукцию? В будущем, Китай станет фабрикой мира. Почти все, что используется в США или Европе, будет сделано в Китае! Эти страны действительно не осмелятся использовать продукты, сделанные в Китае?
 
 Фэн Ю разозлился и потребовал, чтобы розничные цены в США увеличились еще на 5-10%. Он даже в шутку сказал Фу Гуанчжэну, что не понимает американцев. Они покупают не лучшие продукты, а дорогие!
 
 Фу Гуанчжэн был ошеломлен, когда услышал слова Фэн Ю. Вернувшись домой, он обсудил это со своей семьей, и даже они согласились с тем, что сказал Фэн Ю. Стоимость транспортировки продукции в США была не низкой, и то, что сказал Фэн Ю, действительно имело смысл. Розничная цена должна увеличиваться для американского рынка.
 
 Фэн Ю даже не ожидал, что семья Фу примет его шутку всерьез. Но и это было неплохо. Его прибыль ведь увеличится. Наконец, он смог зарабатывать деньги в США, и был очень рад этому.
 
 Как раз пока все шло гладко, Фэн Ю получил звонок от Ву Чжигана с просьбой вернуться в офис, поскольку там его ждал иностранный бизнесмен, желающий заказать ультразвуковые увлажнители!
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 Фэн Ю снова пропустил занятия и вернулся в компанию. Хотя он работал с Фу Гуанчжэном над экспортом увлажнителей, он не возражал против выдачи своего патента иностранным компаниям, которые хотели использовать его технологию на своих заводах.
 
 “Приятно познакомиться, Мистер Фэн."
 
 Когда Фэн Ю пришёл в кабинет, иностранный бизнесмен поклонился ему, шокировав его.
 
 Что происходит? Почему этот парень кланяется ему? Подождите-ка, иностранный бизнесмен? Этот парень кореец или японец? У него было небольшое лицо, и, судя по росту, он должен был быть японцем.
 
 “Как вас зовут?”
 
 “Я Камеда Масао, из компании "Черный Дракон". Мистер Фэн может называть меня Камеда.”-Камеда Масао тоже был немного озадачен. Босс трендинга Тай Хуа оказался довольно молодым. Может он был наследником этой компании?
 
 Даже мандаринский диалект этого человека был неплохим, но Фэн Ю не мог понять по его имени, точно ли он был японцем. А ещё его имя довольно странно переводилось. В переводе оно звучало как встать на колени и лизать.
 
 Но если он действительно захочет встать на колени и лизнуть Фэн Ю, он отвергнет его!
 
 “Господин Камеда, пожалуйста, присаживайтесь. Менеджер Ву сказал мне, что вы хотите работать с нашими ультразвуковыми увлажнителями?”-спросил Фэн Юй, улыбаясь.
 
 “Да, я представитель компании "Черный Дракон" из Китая. Я видел ваши ультразвуковые увлажнители на рынке, и думаю, что этот продукт имеет огромный потенциал и его стоит развивать дальше.”
 
 Фэн Ю кивнул. Теперь он счастливо улыбался. Он в принципе никогда не отвергал похвалы.
 
 “Чем занималась ваша компания в прошлом? Бытовой техникой или электронными продуктами?"-Фэн Ю хотел узнать больше об этой компании. Если бы раньше они продавали хлеб и не предложили Фэн Юю заоблачную цену за использование его патента, он бы не дал им его.
 
 Фэн Ю не ожидал появления этого черного дракона. Эта компания, конечно, не продавала хлеб, но они продавали надувные секс куклы!
 
 Что за черт? Почему компания по продаже секс-кукол хочет работать с увлажнителями воздуха? Если бы люди узнали, что компания, производящая увлажнители воздуха, также занимается производством секс-кукол, это стало бы позором для торговой компании Tai Hua.
 
 Если его родители узнают об этом, ему конец!
 
 Фэн Ю сглотнул слюну и свирепо уставился на Ву Чжигана. Почему он ничего не узнал об этом бизнесмене перед самой встречей? Разве любая компания может работать с Tai Hua Trading только потому, что хочет этого? Фэн Ю попросил его обратить внимание на компании, которые хотят использовать их запатентованные технологии, но он же должен был провести хоть какой-то отбор!
 
 Ву Чжиган чувствовал себя некомфортно. Он не спросил названия компании Камеды, когда они встретились, этот человек показался ему очень приятным и имел Пекинский акцент. Он думал, что Камеда-китаец. Кто же знал, что он окажется японцем.
 
 Фэн Ю встал: "господин Камеда, у меня есть кое-какие дела. Давайте обсудим наше сотрудничество в следующий раз.”
 
 Камеда Масао немедленно встал и снова поклонился: “господин Фэн, пожалуйста, подождите. Я понимаю, что вам не нравится продукция нашей компании. Но здесь нечего стыдиться. Эти товары могут удовлетворить потребности человека. Подождите минутку. Наша компания также производит духи и ароматический диффузор. Я думаю, что мы можем добавить функцию ароматического диффузора моей компании к вашему увлажнителю. И все будет хорошо работать вместе.”
 
 Диффузор? Фэн Ю посмотрел на Камеду. Он что, держал его за дурака? Что такого сложного в ароматическом диффузоре? Можно ведь просто добавить несколько капель духов в воду, используемую для увлажнителя, и это даст тот же результат. Почему Фэн Ю должен с ним работать?
 
 В последующие годы ароматические диффузоры были очень популярны и использовались в большинстве офисов, домов и транспортных средств. Но позже выяснилось, что используемые в них духи были вредны для человеческого организма.
 
 Этот продукт должен оставаться в Японии и не продаваться в Китае! Хотя поскольку эту идею предложил японец, Фэн Ю мог бы разрешить его компании использовать свой патент для производства увлажнителя с функцией воздушного диффузора, но так, чтобы они могли продавать их только в Японии, не экспортируя в другие страны!
 
 Фэн Ю сделал вид, что Камеда его убедил: “хммм, теперь, когда вы упомянули об этом, мне кажется, что это возможно. Какие у вас планы на дальнейшую работу?”
 
 Ву Чжиган был озадачен. Ароматы? Они ведь включили это в инструкцию по эксплуатации увлажнителей воздуха. Зачем им работать с этим японцем?
 
 “Мы будем использовать нашу ароматическую технологию диффузии, а вы будете использовать вашу ультразвуковую технологию. Вместе мы будем инвестировать и производить увлажнители воздуха, деля прибыль поровну!”-ответил Камеда Масао.
 
 Черт бы побрал этого парня. Используя эту паршивую технологию он хочет разделить прибыль поровну? Почему бы ему сразу не пойти и не ограбить банк?
 
 Фэн Ю взглянул на Камеду и сказал: "Я разрешу вашей компании использовать ультразвуковую технологию, но с каждого ароматического увлажнителя, ваша компания должна будет заплатить мне 30 долларов США. Меня больше устраивает такой вид сотрудничества.”
 
 Камеда Масао был удивлен: "господин Фэн, я думаю, что вы ошибаетесь. Мы хотим работать с вами, а не покупать вашу запатентованную технологию.”
 
 Фэн Ю спокойно ответил: "Господин Камеда, скорее это вы ошибаетесь. Я не продаю вам технологию и разрешаю ее использовать. Это единственный вариант, который я могу вам предложить. Можете обсудить это с вашим боссом.”
 
 Прежде чем Камеда успел что-то ответить, Фэн Ю встал и крикнул: “управляющий Ву, проводите гостя!”
 
 Камеда Масао еще хотел что-то сказать, но Ву Чжиган и его люди уже начали его выгонять. Ву Чжиган уже сам был недоволен этим японцем.
 
 После того, как он ушел, Ву Чжиган пошел извиняться перед Фэн Юем: "директор Фэн, мне очень жаль. Я не знал, что он японец.”
 
 Фэн Ю взмахнул руками: "неважно, но помни, что в следующий раз, когда он придет, условие останется тем же. Мы можем разрешить им использовать патент, но мы не будем с ними работать! Они думают, что мы дураки? Разделить прибыль поровну? Их паршивая ароматическая технология диффузии не популярна даже на их внутреннем рынке, п он действительно хочет войти в китайский?”
 
 Фэн Ю отправился на почту, чтобы позвонить Фу Гуанчжэну. Он хотел, чтобы тот проверил прошлое этой японской компании "Черный Дракон". Япония никогда не была их целевым рынком. Семья Фу ориентировалась на рынки Европы и США.
 
 Камеда Масао тоже позвонил своему председателю и рассказал все, что сказал Фэн Ю. Этот человек был непреклонен и не заинтересовался их технологией ароматической диффузии. Здесь не было места для переговоров.
 
 Председатель некоторое время колебался, но в итоге сказал Камеде, что он может согласиться на условие Фэн Юя, попытаясь снизить плату. За каждый сэкономленный доллар он получит 1000 долларов.
 
 Камеда был вне себя от радости. В тот вечер он решил придумать хороший план. Уже завтра он должен получить этот контракт. Когда это произойдет, он сможет использовать свой бренд, чтобы захватить кусок огромного китайского рынка.
 
 Однако он не знал, что Фэн Ю не планирует позволять им экспортировать свои увлажнители в Китай. Они в принципе не смогут экспортировать из в другие страны. Только в Японии. Ах... этот Камеда все еще мечтал о повышении по службе и размера зарплаты!
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 На следующий день Камеда Масао был ошеломлен, услышав от Фэн Юя, что им не разрешат экспортировать свой увлажнитель из Японии.
 
 Камеда нацелился именно на рынок Китая, Европы и США. Увлажнители воздуха использовались в основном в промышленных городах, где воздух был более сухим. Юго-Восточная Азия была сродни Японии. Там не будет большого количества людей, которые купят увлажнители воздуха.
 
 Камеда немедленно сообщил об этом своему председателю и получил от него нагоняй. Камеда, как ни как, пообещал своему директору, что поможет компании добиться максимальной выгоды в этой сделке. И мало того, что он не снизил сумму, которую они будут платить, так им ещё и позволили открыть продажи лишь на небольшом японском рынке.
 
 Однако они все равно согласились на это. Они рассчитали, что розничная цена увлажнителя может быть выше 100 долларов США. Тогда они получат прибыль в размере 30% после оплаты материалов и сбора за разрешение.
 
 Население Японии составляло около 120 миллионов человек, и даже если бы лишь 0,1% населения составляли богатые семьи, которые могут позволить себе купить увлажнители воздуха, их прибыль все равно составила бы 3 миллиона долларов.
 
 На данный момент-это общая прибыль их компании за прошлый год! А если бы они учли рост рынка на предстоящий год, их доходы стали бы выше.
 
 Но Камеда не был доволен. За каждый доллар, который он сторгует со сборов, он получит вознаграждение в размере 1000 долларов США, но Фэн Ю не смягчался и стоял на своём. Таким образом, их переговоры зашли в тупик.
 
 Соглашайся или уходи. Когда гонконгская компания Фэн Юя переместит свое внимание на рынок Японии, он в принципе отберёт у них лицензию на продажи! Мы ещё посмотрим, кто может позволить себе торговаться.
 
 Сразу после праздника Дня труда Фэн Ю снова подал заявление об уходе из школы. Он уехал в Пекин с Ву Чжиганом, чтобы купить рекламные слоты от CCTV. В прошлом году, после того, как CCTV получили разрешение на продажу, на телевидении появилось больше рекламы. Ходили слухи, что 15-секундный рекламный слот во время прайм-тайм стоил почти 1 миллион юаней!
 
 Хотя в глубине души Фэн Ю думал, что это дешево. Еще через 5 лет, примерно с 1995 года, рекламные слоты будут продаваться на аукционах. В первый раз, тарифы достигнут больше чем 30 миллионов РМБ. Плата за рекламу увеличится более чем в 20 раз. 10 лет спустя этот рекламный слот будет стоить уже более 200 миллионов юаней!
 
 Выбора нет. CCTV имели самый широкий охват.
 
 Чем больше людей смотрят каналы, тем лучше рекламный эффект. Кроме того, у CCTV были трансляции новостей и сводки погоды. Такие передачи смотрят большинство людей. Сможет ли Фэн Ю получить тот же самый результат, используя другие телевизионные станции?
 
 его бюджет составлял 5 миллионов юаней для нескольких временных интервалов. Каждый день должно быть не менее 5 слотов, он хотел использовать стратегию рекламной бомбардировки. Хотя даже так он не достигнет частоты повторения рекламы будущих лет. Кроме того, CCTV могут не согласиться продать ему столько рекламного времени.
 
 Связаться с рекламным отделом оказалось непростой задачей.
 
 К счастью, у Чжан Жуйцяна был друг, который работал в CCTV. Чтобы выразить свою поддержку промышленности города Бин, он помог Фэн Юю связаться со своим другом.
 
 Тот мог бы устроить Фэн Юю встречу с кем-нибудь из отдела рекламы.
 
 Иметь много связей это здорово. Фэн Ю и Ву Чжиган быстро встретились с начальником отдела рекламы CCTV Чэн Баоцзюнь.
 
 “Здравствуйте, Начальник Отдела.”
 
 “Здравствуйте, Менеджер Фэн.”
 
 Чэн Баоцзюнь пожал руку Фэн Юю, и на его лице появилось удивление. Этот парень был боссом Тай Хуа Трейдинг? Ему вообще есть 18? Он выглядит слишком молодо!
 
 "Я слышал, что ваша компания хочет разместить рекламу на CCTV на год вперёд? Какие временные интервалы вы хотите?”- Чэн Баоцзюнь был очень прямолинеен и сразу перешел к делу.
 
 Его должность начальника отдела была нелегкой. У многих местных телеканалов рекламный доход был намного выше, чем в CCTV. Его директора хотели, чтобы он увеличил доходы, но далеко не каждый хотел рекламировать свой продукт на CCTV. Единственным исключением были местные предприятия Пекина, но плата за рекламу была слишком уж жалкой.
 
 Черт. Разве это не здорово? Я могу выбрать ещё и временные интервалы?
 
 Фэн Ю вспомнил предыдущие несколько дней, которые он провёл за наблюдением. Он заметил, что рекламы было немного, а частоты была даже меньше, чем у провинциальной телестанции Лонцзян. Многие корпорации еще не знали о потенциале CCTV. А значит, система видеонаблюдения все ещё была очень бедной!
 
 “Совершенно верно. Мы хотим рекламироваться в течение 1 года. Если цена нас утроит, мы можем приобрести рекламные слоты даже на несколько лет.”- Фэн Ю придумал новую идею. Он хочет воспользоваться низкими ценами и купить рекламные слоты на ближайшие несколько лет.
 
 “Несколько лет?”-удивился Чэн Баоцзюнь. Если бы не рекомендация начальника отдела Шу, он бы решил, что Фэн Ю шутит. Кто в здравом уме станет тратить столько денег на рекламу?
 
 “Совершенно верно. Какие сейчас цены и доступные временные интервалы?”-с улыбкой спросил Фэн Ю.
 
 "У нас есть свободные интервалы в любое время дня. Какие вы хотите? Однако, мы не можем продать вам рекламное время на следующие несколько лет вперёд. Только ежегодно. Чэн Баоцзюнь покачал головой. Он и сам хотел продать больше, но его лидеры это бы не одобрили.
 
 Фэн Ю почувствовал некоторое сожаление и сказал: “Мы можем подписать договор. Если в следующем году не найдётся других конкурентов для тех же временных отрезком, CCTV все равно продаст их мне. Если появятся конкуренты, мы решим это. Будут ли он такие условия по-прежнему нарушать ваши правила?”
 
 “Это...... кажется это соответствует правилам.”-у него были некоторые сомнения. Это не противоречило правилам, но никто никогда не делал такого раньше.
 
 "Поскольку это не противоречит правилам, значит, мы договорились. Давайте поговорим о таймингах. У вас все еще есть рекламные слоты до и после этих программ?”- Фэн Ю поспешно сменил тему.
 
 “Они уже проданы. И следующие за ними тоже.”-ответил Чэн Баоцзюнь.
 
 На этом канале была одна постоянная программа, которая имела самые высокие рейтинги. Но Фэн Ю вспомнил, что в наступающем году она станет совсем скучной, что приведёт к падению рейтингов.
 
 “Я хочу последний слот до вот этой программы и 15 секунд после. То же самое относительно ток-шоу. А ещё я хочу купить время до и после 12 часов дня, и вечером примерно в 8.30. Все сроком на 1 год. Шеф Чэн, пожалуйста, рассчитайте общую сумму.”
 
 Чэн Баоцзюнь был потрясен Фэн Юем. Неужели эта компания так богата? 5 реклам в день? Была ли необходимость показывать ее так много раз? Это будет стоить больше миллиона юаней!
 
 Тогда он в любом случае, сможет достичь своего целевого дохода в этом году!
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 Чэн Баоцзюнь немедленно все рассчитал, чтобы объявить общую сумму. В итоге она оказалась заоблачной. 5 реклам каждый день, в течение 1 года, будет стоить Фэн Юю 2,73 миллиона юаней. Это было слишком дорого. Чэн Баоцзюнь не был уверен, согласится ли он на такую сумму.
 
 Он был почти уверен, что Фэн Ю будет торговаться или просто откажется от двух слотов. Его сотрудники оказались недостаточно умны. Речь шла о 5 рекламных слотах. Почему они не могут сделать небольшую скидку? Они что, хотят отпугнуть клиента? Смогут ли они достичь такой цели в этом году другим путём?
 
 Конечно же, когда Фэн Ю посмотрел на общую сумму, у него широко открылись глаза, он был в шоке.
 
 Чэн Баоцзюнь сразу же постарался все уладить: "менеджер Фэн, не волнуйтесь. Мы можем обсудить цену. Я могу сделать вам скидку.”
 
 Однако Фэн Ю был потрясен не потому, что это было дорого, а потому, что это было слишком дешево. 5 слотов, которые он выбрал, все были во время прайм-тайма. Он думал, что они будут стоить по крайней мере по миллиону юаней, а общая сумма будет не менее 5 миллионов. Но общая сумма составила всего 2,73 миллиона юаней, и ему хотели предложить скидку? По сравнению с провинциальной телевизионной станцией Лунцзян, это было намного дешевле!
 
 Эта цена была намного ниже, чем ожидал Фэн Ю, и у него внезапно появилась другая идея. Хотя он не был уверен, что она понравится Чэну.
 
 “Начальник отдела Чэн, я хотел бы кое-что спросить. Если ли у вас рекламодатели, занимающиеся спонсированием программ?”
 
 Чэн Баоцзюнь захлопал веками. Спонсированием? В смысле? Он покачал головой, потому что никогда не слышал об этом раньше.
 
 Фэн Ю был вне себя от радости. Это означало, что ему придется убедить этого начальника Чэна согласиться на то, чтобы он спонсировал одну программу. Она была очень хорошая, и все в его семье любили ее посмотреть, кроме него самого, правда.
 
 "Спонсирование программы-это добавление названия компании перед или после названия программы. Например, программа компания. Она будет иметь четкий логотип моей компании. В каждом эпизоде должны не менее 5 секунд крупным планом показывать мой логотип, а ведущий должен упомянуть название моей компании в своей речи. Например, Спасибо, что решились купить увлажнители. Увлажнители Wind and Rain-ваш лучший партнер в вашей жизни! Во время финала……”
 
 “Подождите-ка минутку.”-Чэн Баоцзюнь прервал Фэн Юя.
 
 “О чем вы говорите? Телевизионные программы предназначены для зрителей. Как мы можем включить в них рекламу?”
 
 Директора телевизионных станций в последующие годы имели иное мышление, потому что в 40-минутном эпизоде было около 5 рекламных пауз. Пользователи сети даже стали шутить, что смотрели рекламный ролик с перерывами на сериал.
 
 Сам Фэн Ю теперь не смотрел телевизионные драмы, за исключением одной. Если бы в них вставили коммерческие перерывы, Фэн Ю не колеблясь вставлял бы рекламу от 8 до 10 раз в одном эпизоде. Он знал, что зрители все равно будут ждать пока закончится реклама, чтобы продолжить смотреть сериал.
 
 Ответственность Чэн Баоцзюня перед зрителями, однако, не соответствовала интересам Фэн Юя. Его нужно скорее зомбировать. Такие рекламы никак не повлияют на качество. Во всяком случае, он хотел вставить рекламу не в онлайн программу, и в то, которая уже была записана.
 
 "Чэн, вы только посмотрите, наши ультразвуковые увлажнители сейчас самые лучшие в Китае и даже на международном рынке. Мы экспортируем их в Европу и США. Кроме того, наши увлажнители считаются новинкой в бытовой технике, которая была разработана, чтобы служить людям. Это соответствует тематике программы. Кроме того, наш бренд Wind and Rain подразумевает независимость от ветра и дождя. Разве это не подчеркнет цель вашей программы? Разве вы не хотите услышать, сколько я готов потратить на этот тип рекламы?”
 
 Чэн Баоцзюнь покачал головой и ответил:-"Нет. Мы не будем этого делать. Как мы можем рекламировать что-то в наших программах? Директора на это не согласятся на это.”
 
 "1 миллион юаней за 1 год!”-Фэн Ю продолжал его уговаривать.
 
 Чэн Баоцзюнь глубоко вздохнул от потрясения. 1 миллион юаней? Так много?
 
 Прежде чем он смог оправиться от шока, Фэн Ю добавил: “Я буду спонсировать эти программы в течение 3 лет. Итого 3 миллиона юаней, и я заплачу все сразу после подписания контракта!”
 
 3 миллиона юаней! Чэн Баоцзюнь был потрясен до глубины души. Спонсирование телепрограммы стоило так много? Может, это шутка? Этот парень был готов заплатить 3 миллиона юаней?
 
 Видя, что Чэн Баоцзюнь молчит, Фэн Ю продолжал его убеждать: "начальник Чэн, это очень хорошая программа, но сцена и освещение не самые лучшие. Не хватает средств, не так ли? С нашим спонсированием, все стало бы гораздо лучше. Кроме того, эта программа не использует так много денег. Остальные все равно пойдут на CCTV, а вы сможете использовать эти избыточные средства на запуск новой программы. В ней тоже можно будет использовать этот метод рекламы, чтобы заработать еще одну кругленькую сумму!”
 
 Чэн Баоцзюнь на самом деле не понимал, о чем говорил Фэн Ю, но он сконцентрировался на запуске новой программы и больших деньгах. Но может ли это действительно сработать?
 
 "Менеджер Фэн, вы все еще хотите купить те рекламные слоты, которые упомянули ранее?”
 
 "Да, я хочу их. Общая сумма составляет 2 миллиона……”
 
 "2,73 миллиона юаней. Я округлю до 2,7."-Теперь Чэн Баоцзюнь понял, что у Фэн Юя не было недостатка в деньгах.
 
 “Не проблема. Я не буду торговаться. Пожалуйста, подумайте о спонсорстве программы. Это может принести хороший доход вашей телевизионной станции! Кроме того, именно вы запустите эту новую стратегию.”-намекнул Фэн Ю.
 
 Глаза Чэна заблестели. Новая стратегия. Если он её реализует и доходы телеканала увеличатся, руководители обязательно примут к сведению того, кто придумал эту стратегию. А значит он получит повышение.
 
 “Это...... Мне нужно обсудить это с моими руководителями. Могу я перезвонить вам через 2 дня? Что касается 5 рекламных слотов, мы можем подписать контракт уже сейчас.”
 
 Фэн Ю покачал головой: "давайте подождем, пока вы закончите обсуждать остальные условия с вашими руководителями, и тогда, мы сможем подписать все сразу. Кроме того, я не могу надолго задерживаться в Пекине. Я надеюсь, что вы сможете вернуться ко мне как можно скорее. Мне тоже нужно время, чтобы подготовить деньги.”
 
 Сначала подписать контракт? Невозможно. Фэн Ю все еще хотел получить эти рекламные отрезки в качестве разменной монеты для спонсорства программы. Он хотел, чтобы Чэн Баоцзюнь думал, что эти рекламные слоты были обязательными условиями для спонсорства программы. Только тогда он будет стараться изо всех сил убедить своих руководителей, а Фэн Ю сможет получить то, что он хочет.
 
 Ток-шоу было одним из его любимых телевизионных программ Китая. Если бы он мог спонсировать эту программу, его увлажнители были бы известны по всему Китаю.
 
 Чэн Баоцзюнь был немного разочарован. Этот менеджер Фэн был из тех, кто не сдастся, пока не получит то, чего хочет. Теперь он должен подумать о том, как убедить своих руководителей одобрить спонсорство этой программы. Это тоже было большим политическим достижением. Мало того, что эта идея помогла бы телевизионной станции заработать несколько миллионов юаней, но она бы также открыла новый источник дохода.
 
 Чэн Баоцзюнь стиснул зубы и проговорил: "Хорошо. Ждите моих новостей. Я вернусь завтра!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/648270
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 У руководителей CCTV была встреча. Все сильно нахмурились, увидев предложение Чэн Баоцзюна. Никто ничего не говорил.
 
 Начальник телевизионной станции долго ждал, но в итоге устал и нарушил тишину: “что вы думаете о предложении Сяо Чэна? Скажите мне свое мнение. Заместитель начальника Цзя, вы отвечаете за отдел рекламы. Поэтому начинаете первым.”
 
 Он прикусил губу и сказал: "шеф и коллеги, каждый из нас знает, что средства нашего телеканала подходят к концу. Когда начальник отдела Чэн показал мне свое предложение, я тоже оказался перед дилеммой. Мы можем это сделать? Но с другой стороны, не станет ли это нарушением правил? Возможно, мы получим только преимущества, если согласимся на это предложение. Наши рекламные сборы значительно увеличатся, а при наличии достаточных средств мы сможем обеспечить зрителей качественными программами. Так что я поддерживаю это предложение!”
 
 После него другие тоже высказали свое мнение. CCTV только в прошлом году получили разрешение на показ рекламных роликов, и если они представят эту идею, другие провинциальные телеканалы последуют их примеру. Но в то же время, если что-то пойдет не так, их накажут первыми.
 
 Почему телеканалы разрешают делать у себя рекламу? Все дело в деньгах. До прошлого года телеканал испытывал финансовые трудности, но после того, как они смогли выпустить в эфир рекламные ролики, все стало гораздо лучше.
 
 Все высказывали свое мнение и начали спорить по поводу этого предложения. Ни одна из сторон не могла убедить другую. У каждого, кажется, было своё собственное мнение, но никто не мог опровергнуть другого. В конце концов, все уставились на начальника телестанции, в ожидании того, что он примет окончательное решение.
 
 Шеф посмотрел на своих заместителей и усмехнулся. Если это предложение пройдет, а Министерство вещания ничего не скажет, то заслуга будет принадлежать всем присутствующим в этом зале. Но если Министерство вещания накажет их, то это он возьмёт вину на себя!
 
 Сейчас ситуация на CCTV была ужасной. Ежегодная программа Весеннего фестиваля стала для них настоящей головной болью. Несмотря на то, что правительство предоставило им бюджет для этого шоу, этого было недостаточно. Это предложение не было связано с какими-то мелкими рекламными объявлениями. Оно подразумевало несколько миллионов юаней рекламных сборов. Как он мог упустить такую возможность?
 
 "Давайте проголосуем, чтобы все решить. Те, кто выступает против, поднимите руки. Те, кто не поднимет руки, согласны на это предложением. Давайте начнем."-Начальник станции специально сказал так, чтобы заставить сделать выбор тех, кто хотел остаться на нейтральной стороне. Либо одно, либо другое. Третьего не дано.
 
 “Ладно. Голосование закончено. 5 голосов за и 4 против. Мы реализуем это предложение! Но я хочу сказать 2 вещи. Лично мне эта идея не нравится. Кроме того, следует учитывать и другие методы рекламы. Сяо Чэн, прими это к сведению и веди переговоры с другой стороной. Будь осторожен, чтобы не нарушить никаких правил!”
 
 Чэн Баоцзюнь встал из за стола и пообещал, что выполнит эту задачу!
 
 Затем шеф записал свое мнение по этому предложению. В принципе, он согласился с ним, но детали нужно было обсудить дополнительно. Перед Чэн Баоцзюнем была поставлена задача представить это предложение вышестоящему руководству на утверждение.
 
 В ту эпоху реклама обговаривались не только телевизионными станциями. Её нужно было одобрить в различных государственных органах и, самое главное, в Министерстве вещания.
 
 Министерство вело иную политику, чем лидеры на CCTV. Они могли согласиться на рекламу, но никогда не стали бы добавлять название компании в название программы.
 
 В принципе, слова их руководителя можно было бы перевести так: Кто мы такие? Кого мы представляем? С какой целью мы делаем телепрограммы? Мы должны получить гонорар, но мы не согласны с условиями рекламодателя!
 
 Чэн Баоцзюнь был расстроен. Ему нужно было получить деньги, но не дать компании добавить своё название? Он не знал, как это сделать. Похоже, нужно связаться с Фэн Ю, чтобы обсудить дальнейшие планы.
 
 “Вы уже поели? Я заказал столик в ресторане Dong Lai Shun. Да. Я со своим коллегой. Приведите с собой еще несколько человек.”
 
 Столетний ресторан, халяльная еда номер один в столице!
 
 Он был знаменит в Пекине с 1930-х годов. жаркое из баранины славилось по всему Китаю, и даже главы государства принимали в этом ресторане иностранные делегации.
 
 Когда Чэн Баоцзюнь услышал, что Фэн Ю приглашает его туда, все его мысли были заполонила вкусный бараний котелок. Несмотря на то, что он вежливо попытался отклонить приглашение Фэн Юя, он все же позвал с собой двух своих сотрудников и поспешил в ресторан.
 
 Фэн Ю хотел пригласить друга Чжан Жуйцяна, но тот был занят. Поэтому, он решил позвать Чэн Баоцзюня, и так случилось, что он как раз позвонил ему.
 
 Тарелки с бараниной были поданы и съедены. Фэн Ю за столом не заботился о манерах, и это позволило Чэн Баоцзюню чувствовать себя непринужденно и спокойно.
 
 Они закончили есть и начали пить.
 
 Чэн Баоцзюнь поставил стакан и заговорил о рекламе. Это была китайская традиция говорить о бизнесе именно во время выпивки. Как можно вести деловые переговоры без алкоголя?
 
 Если переговоры будут успешными, то они произнесут тост. Если нет, откроют следующую бутылку и продолжат!
 
 Чэн Баоцзюнь заговорил: "менеджер Фэн. Я представил ваше рекламное предложение вышестоящему руководству, но его не одобрили! Вы не сможете изменить название программы! Может быть, мы придумаем что-нибудь ещё?”
 
 Нельзя изменить название программы? Фэн Ю был разочарован. Если бы это предложение одобрили, то рекламные слоты, купленные другими рекламодателями, стали бы бесполезными. Рекламодателем, купившим нужный ему временной интервал, была компания Yanwu, продающая кассетные магнитофоны.
 
 В доме Фэн Юя тоже был такой. Yanwu монополизировал рынок Китая. Но уже через несколько лет появление VCD приведет к гибели Yanwu!
 
 Теперь, Фэн Ю не может добавить название своей компании к названию программы, но у него все еще были другие идеи. Но если и они не сработают, ему придётся сдаться.
 
 "Поскольку я не могу сделать то, что хотел, то, возможно, в начале и в конце программы, вы сможете добавить слова, что "эта программа была спонсирована увлажнителями Wind and Rain"? Если нельзя показать наш логотип, может вы сможете разместить наши увлажнители в привлекательном месте на сцене? А потом снять это на камеру. Мы можем использовать Название вашей программы для нашей рекламы в газетах. Например, увлажнители Wind and Rain эксклюзивный спонсор программы. Это ведь не проблема, верно?”
 
 Это был еще один его способ изменить название программы. Самое главное для Фэн Юя было-использовать продукт в программе, чтобы показать зрителям его увлажнители, производящие легкую дымку рядом с хозяином. Неужели это будет не интересно? В сочетании с огромным количеством рекламы, его увлажнители станут известны в кратчайшие сроки! И если даже это не сработает, то у Фэн Юя действительно не найдётся других способов!
 
 “Это ... кажется, не проблема. Руководители должны это одобрить.”-Чэн Баоцзюнь кивнул. Его глаза уже заметно покраснели от выпитого алкоголя.
 
 “Есть еще одно условие. Если в вашей программе нельзя будет упомянуть мою компанию или продукт, это не проблема. Но ведущая должна сняться у нас в рекламе. Это должно быть включено в стоимость рекламы.”
 
 В ту эпоху было не так много телезвезд, которые снимались в рекламных роликах. А ведущая Шэнь Ли была более популярна, чем большинство телезвезд. Если она сможет сняться в рекламе увлажнителей, результаты будут более значительными!
 
 Если Чэн Баоцзюнь не согласится, то Ву Чжиган продолжит с ним пить!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/648271
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 Шеф уставился на Чэна. Он был настолько зол, что бросил документы прямо ему в лицо. Он попросил Чэна Баоцзюня подписать эту рекламную сделку и удалить из неё часть про изменения названия программы. Чэн Баоцзюнь обещал, что сделает это, но что в итоге?
 
 Он даже осмелился попросить их телеведущую сняться в рекламном ролике? Она представляла телеканал, тем самым влияя на имидж Министерства вещания. Как она может сниматься в рекламе для частной компании? Если об этом узнают руководители, ему сделают выговор за столь дикое желание заработать!
 
 “Говори правду. Как ты связан с генеральным директором Tai Hua Trading?”- Спросил начальник, стукнув кулаком по столу.
 
 Чэн Баоцзюнь был потрясен: "я ему не родственник. Меня с ним познакомил заместитель начальника Лу.”
 
 “Заместитель Начальника Лу? Лу Вэньбо? Ладно, иди и поговори с этим Фэном. Скажи ему, что Шэнь Ли не станет сниматься в его рекламе!”
 
 “Фэн сейчас в моем кабинете. Он говорит, что, если возможно, он хотел бы поговорить с вами. У него есть идеи, которые и не противоречат правилам, и выгодны для нас обоих!”
 
 “Хорошо."
 
 Начальник тоже хотел встретиться с человеком, который придумал этот изощренный способ спонсорской рекламы. Кроме того, Фэн Ю появился от Лу Вэньбо, так что было не очень прилично отвергать его сразу же.
 
 Увидел Фэн Юя, начальник не поверил своим глазам. Чэн Баоцзюнь сказал ему, что Фэн Ю был очень молод, но не упомянул, что он буквально был студентом!
 
 “Вы управляющий Фэн из "Тай Хуа Трейдинг"?”
 
 “Да!”- Фэн Ю вежливо пожал руку начальнику. Он привык, что из-за его возраста его частенько презирают. Однако все равно считал, что в то же время это было его преимуществом.
 
 "Менеджер Фэн, мы рады, что вы хотите рекламироваться у нас. Когда вы сказали, что хотите купить рекламные слоты на год вперёд, Сяо Чэн предоставил вам лучшие тайминги и скорректировал слоты других рекламодателей. Но о том, чтобы получить право на изменения названия и заставить нашу телеведущую сниматься в рекламе частной компании-вы можете забыть.”
 
 Частная компания? Ты действительно смеешь недооценивать частные компании? Через 10 лет они будут повсюду. Все рекламное время CCTV будет занято именно ими. Но, поскольку тв не любишь частные компании, прекрасно. Я поговорю с тобой о государственном предприятии!
 
 “Частная компания? Вот именно. Мы-частная компания. Но наш продукт мы не производим сами. Это делает автозавод города Бинг. Это государственное предприятие. Моя компания отвечает только за продажи и маркетинг. Этот коммерческий продукт не принадлежит Tai Hua Trading. Кроме того, продукт имеет патентные права для Китая, Азии, Европы и США. Это помогло нашей стране заработать на других странах. Бренд бытовой техники Китая высокотехнологичный и можно сказать, является гордостью страны. Почему мы не можем использовать телеведущую с хорошей репутацией для съёмок в нашей рекламе?”
 
 Фэн Ю начал расхваливать свою компанию, чтобы подавить другую сторону. Слова "первый в Китае высокотехнологичный бренд бытовой техники" шокировали начальника. Хотя Фэн Ю говорил очень быстро, и он не успевал все осознать, кажется, что этот бренд действительно бы выдающимся, являясь гордостью нации.
 
 “Вы действительно работаете с автозаводом города Бинг и авиационным заводом?”-переспросил начальник станции.
 
 “Конечно. Вы можете позвонить им прямо сейчас, чтобы это проверить. У нас трехсторонне сотрудничество. Я придумал дизайн и отвечаю за продажи и маркетинг. Прибыль делится между 3 сторонами."-Фэн Ю не сказал начальнику, что он получает самую большую долю от этого сотрудничества.
 
 Начальника обманул уверенный взгляд Фэн Юя, и он не позвонил двум другим фабрикам, чтобы проверить информацию. В любом случае, это будет прописано в контракте. Если Фэн Ю обманул его, он не сможет транслировать рекламу и сохранить рекламные сборы! Еще ни один человек не посмел нас обмануть!
 
 "Но мы никогда раньше не позволяли нашей телеведущей сниматься в рекламе.”
 
 “Нет, нет, нет. Вы меня неправильно поняли. Может быть, я не совсем ясно выразился. Телеведущая появится только в рекламном ролике. Мы просто вырежем некоторые кадры, и используем голос за кадром. Она не будет сниматься в целом ролике. Эти рекламные сборы также во многом помогут вашей телевизионной станции, не так ли? Кроме того, я упомянул, что могу приобрести рекламные слоты на 3 года вперёд. Если я не могу добавить свой бренд в название программы, мы можем перейти на эксклюзивное спонсорство. Это не противоречит правилам. Сцена может остаться прежней, но наш продукт должен быть на видном месте……”
 
 Фэн Ю начал уговаривать начальника. Это оказалось не слишком сложно.
 
 Хотя некоторое время он все же колебался: "тогда не могли бы вы показать мне демонстрацию вашей коммерческой идеи?”
 
 “Не проблема. Одолжите мне студию ?”
 
 Начальник кивнул и лично отвёл Фэн Юя в студию. В CCTV в то время было немного программ и очень мало студий. Так уж получилось, что там снималась очередную программу.
 
 Фэн Ю посмотрел на старую и обшарпанную студию и покачал головой. До его возрождения даже студия городского телевидения выглядела лучше, чем эта. Что это все такое? Даже при том, что Фэн Ю не был профессионалом, он сам мог сделать не лучше!
 
 “Начальник, повесьте сзади картину в качестве фона. Лучше не используйте простые шторы. Мы можем поставить увлажнитель воздуха перед ведущей и напечатать рядом наш лозунг. Когда воздух станет совсем сухим, можно будет включить увлажнитель. Это не повлияет на ваше шоу, и даже если вы не включите его, вы можете использовать наш увлажнитель воздуха в качестве украшения. Но в рекламе он должен работать. Кроме того, в программе нужно больше говорить о вопросах, касающихся большинства граждан. Наружные съемки тоже нужно проводить правильно. Не стоит снимать и рассказывать о событиях, которые произошли исключительно в Пекине. Надо проводить съемки и в других провинциях. Пекин действительно представляет весь Китай……”
 
 Фэн Ю рассказал начальнику станции об аспектах, которые можно улучшить. Эти идеи он взял из некоторых наиболее популярных телевизионных шоу его предыдущей жизни. Если начальник действительно возьмётся за дело и сделает то, что он сказал, то их рейтинги останутся высокими.
 
 Когда работники телеканала услышали комментарии Фэн Юя, некоторые из них были недовольны.
 
 Все это были профессиональные вопросы. Даже начальник станции не указывает им, что делать, а этот парень комментировал просто все.
 
 Однако через некоторое время вокруг него толпилось все больше людей. То, что сказал этот парень, имело смысл. Зрителям определенно все понравится, если они последуют его совету. Дело не в том, что они не думали обо всем этом раньше, просто они не могли это реализовать. Главная причина заключалась в том, что у них не было бюджета!
 
 Изменение привычных условий требует денег. Отправка ведущего на съемку сцен на улице также стоила денег. Кроме того, им даже в Пекине было трудно что-то снимать, не говоря уже о других провинциях. Максимум они продвигались к окраинам Пекина, а этот парень предлагает отправиться в такие места, как Северо-Восточные и южные регионы. Одни билеты на поезд обойдутся им в неподъёмную сумму.
 
 Толпа росла, а Фэн Ю становился все более возбужденным. Он чувствовал себя лидером, который учил окружающих. Однако он не получил желанных аплодисментов. Многие смотрели на него, как на обезьяну в зоопарке. Это заставило его загрустить.
 
 После того, как запись программы закончилась, Фэн Ю повысил голос и сказал: “начальник, если вы сделаете так, как я сказал, вас стану смотреть гораздо больше. Что касается бюджета, с нашим спонсорством в размере 1 миллиона юаней, это не будет проблемой!”
 
 Те, кто смеялся над Фэн Юем чуть раньше, замерли. Этот парень сказал, что даст им спонсорство в размере 1 миллиона юаней?
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 Начальник был удивлён. Судя по словам Чэн Баоцзюня, рекламные сборы уменьшатся вдвое, если Фэн Ю не получит права на изменение названия программы. Как получилось, что Фэн Ю все еще был готов заплатить 1 миллион юаней?
 
 Он последовал за начальником обратно в его кабинет, чтобы обсудить детали. Чэн Баоцзюнь взял на себя роль секретаря и приготовил чая.
 
 Как раз в тот момент, когда началась дискуссия, раздался стук в дверь кабинета и в комнату вошел заместитель начальника, который отвечал за отдел 3 канала.
 
 “Начальник станции, вы заняты?”
 
 Он закатил глаза. Это был очевидный вопрос.
 
 “Старина Ху, в чем дело?”
 
 "Я слышал, что у вас представитель какой-то компании, которая заинтересована в нашей рекламе. Мне интересно, может ли этот человек спонсировать наш третий канал.”
 
 Сейчас у CCTV было только 3 канала. 4-й появится в 1992 году. А CCTV 3 был запущен в 1986 году, и то только в Пекине. До 1987 года канал CCTV 2 тоже был доступен только жителям Пекина. Но в 1987 году его переключили на спутниковые сигналы и охват распространился на весь Китай.
 
 Вообще, телеканалу, который показывали только в Пекине, было трудно получить рекламодателей. Заместитель шефа Ху пришёл сюда, чтобы попытать счастья, потому что его каналу не хватало средств.
 
 Прежде чем начальник станции успел что-либо сказать, Фэн Ю задал вопрос: “Вы, должно быть, начальник Ху. Есть ли у CCTV 3 какие-либо известные программы? Я имею в виду, очень популярные среди жителей.”
 
 Заместитель начальника Ху сразу же заговорил: "Я заместитель. Есть несколько популярных программ.”
 
 В конце концов, заместитель начальника Ху упомянул 3-4 программы, но Фэн Ю не слышал ни об одной из них. Он не слышал о них даже в своей прошлой жизни. Кроме того, этот канал в основном фокусировался на драматических и музыкальных программах. В остальном там показывали то, что не было нужно CCTV 1 и CCTV 2. Какие хорошие программы они могут предложить? Только переключившись на спутниковые сигналы, они выпустили одну отличную музыкальную программу.
 
 Фэн Ю прервал заместителя начальника Ху: "шеф Ху, вы должны знать, что я хочу рекламу в CCTV из-за спутникового сигнала. Весь Китай может смотреть канал CCTV 1. Что касается CCTV 3, я буду с вами честен. Я никогда в жизни не смотрел этот канал. Но так как шеф Ху попросил меня о помощи, то я могу предложить 100 000 юаней, чтобы купить один рекламный слот на год. Вы предоставляете мне по крайней мере 3 слота в день, и каждый должен быть не менее 15 секунд. Любые тайминги подойдут!”
 
 Черт возьми, этот Ху-будущий босс САРФТА (государственного управления радио, кино и телевидения). Его авторитет в будущем будет просто поразительным. Фэн Ю рассматривал эти 100 000 юаней как инвестиции в их дальнейшие отношения.
 
 Заместитель начальника Ху был в восторге. Это меньше минуты рекламы в день, и, к тому же, в любое время? За 100 000 юаней? С такой суммой он сможет запустить новую программу!
 
 После того, как заместитель начальника Ху ушел, Фэн Ю продолжил обсуждение с начальником станции. Но не прошло и пяти минут после начала переговоров, как в дверь снова постучали.
 
 "Старина Цзя, только не говори мне, что ты пришёл продвигать свои рекламные слоты CCTV 2?”
 
 Заместитель начальника Цзя улыбнулся и подошел к Фэн Юю, чтобы пожать ему руку: "этот парень, должно быть, Фэн. А вы действительно прекрасный молодой человек.”
 
 Заместитель начальника Цзя слышал от старого Ху, что сегодня на телестанцию пришел какой-то дурак. Им был управляющий Тай Хуа Трейдинг. Если уж третий канал смог продать своё рекламное время за 100 000 юаней, почему второй не может получить рекламные предложения?
 
 О, это будущий босс CCTV в будущем. Именно им была реализована идея проведения аукционов рекламных слотов. В этого человека тоже стоило вложиться.
 
 “Вы, должно быть, Цзя. Спасибо за комплимент. Чем я могу вам помочь?”
 
 Заместитель начальника Цзя не стал ходить вокруг да около и прямо заявил: “наш CCTV 2-это спутниковый канал, и любой человек может посмотреть наш канал. Почему бы вам не купить рекламу и у нас? Я предложу хорошую цену!”
 
 Из всех программ CCTV 2, Фэн Ю помнил только одну.
 
 Это была долгосрочная программа, и до перерождения Фэн Юя она попрежнему имела высокие рейтинги. Самое главное, что она нравилась и национальным лидерам. Эту программу можно назвать "рупором" Министерства торговли Китая!
 
 На этом канале и правда стоило купить несколько рекламных роликов.
 
 “Не проблема. У нас еще остался рекламный бюджет. 2 рекламных слота до и после вот этой программы. Сколько это будет стоить?”
 
 Заместитель начальника предложил цену: "один год 500,000 юаней?”
 
 Фэн Ю думал, что за год придётся заплатить 1 миллион юаней, так что 500 000 юаней было не слишком много.
 
 “Ладно. Но мне не разрешили добавлять название моей компании в название программы и делать размещения продуктов. Поэтому, я хочу, чтобы вы сделали для нас специальный сегмент. Хотя бы на 10 минут! Наши увлажнители используют передовую технологию и были созданы 2 государственными предприятиями. Каждый год мы платим налоги правительству и экспортируем увлажнили в больших количествах в другие страны. Так что, сделать специальный сегмент для нас не слишком трудно, не так ли?”
 
 Заместитель начальника Цзя посмотрел на начальника станции. Он сам не мог принять такое решение. Это не противоречило правилам, но он не мог согласиться без разрешения начальника станции. Тем не менее, он обязательно попросит начальника одобрить предложение Фэн Юя.
 
 “Мы поговорим об этом позже. Мне еще нужно кое-что обсудить с менеджером Фэном.”- Недовольно сказал начальник станции.
 
 Все уже поняли, что у этого Тай Хуа трейдинга был большой рекламный бюджет и, похоже, он не собирался заканчивать его тратить. Так оно и было на самом деле. Бюджет Фэн Юя составлял 5 миллионов юаней и был одобрен как авиационным, так и моторным заводом.
 
 Рекламные слоты на CCTV 1 стоили всего 2,7 миллиона юаней на год, плюс спонсорство, и общая сумма составит всего 3,7 миллиона. Фэн Ю все еще имеет 1,3 миллиона юаней, которые нужно было потратить.
 
 В любом случае, если он не найдёт других выгодных предложений у этой компании, то купит рекламные слоты от северо-восточных провинциальных телевизионных станций.
 
 Но Фэн Ю обязательно должен был получить слоты CCTV 1. Позже в этом году люди заметят причину успеха Yanwu, и цены на рекламу CCTV значительно увеличатся. Ставки будут намного выше, чем на местных телеканалах, а уже через 2 года слоты будут продаваться на аукционах.
 
 Фэн Ю сказал начальнику станции, что он хотел бы приобрести слоты на следующие несколько лет, но получил отказ. Все понимали, что CCTV была отличной платформой для рекламодателей, и не было никаких причин делать ставки ниже, чем у местных телевизионных станций.
 
 Также этому стало причиной то, что CCTV было не разрешено транслировать рекламные ролики ранее.
 
 На самом деле, Фэн Ю хотел сказать начальнику станции, что их телевизионная станция была причиной низких ставок рекламы. Он хотел рекламироваться у них, и ему все еще нужно получить шанс встретиться с их начальником отдела Чэн.
 
 Дискуссия между обеими сторонами завершилась на хорошей ноте. Фэн Ю был щедр и не заботился о деньгах. Он согласился на нескольких других меньших спонсоров, которые стояли десятки тысяч юаней. Эта инвестиция была действительно стоящей!
 
 На следующий день Фэн Ю вернулся на работу. CCTV 2 согласился на условия Фэн Юя, и он подписал рекламные и спонсорские контракты. Реклама на 3 каналах в целом обошлась в 4,5 миллионов юаней. Это был рекорд CCTV по рекламным сборам!
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 После того, как Фэн Ю ушёл с телестанции, он потратил еще 500 000 юаней на покупку рекламного времени на каналах провинций Ляо и Цзи. Реклама была такой же, как и в CCTV.
 
 Через неделю зрители перед телевизором заметили кое-что новое. Это что-то стало другим, но смотрелось лучше, чем раньше? Эта штука кажется знакомой, как и ее логотип. Это похоже на логотип того электрического вентилятора, который они покупали прошлым летом.
 
 На протяжении дня некоторые из зрителей замечали серию рекламных роликов. В них снимались Шэнь Ли, Фэн Даньин, Ли Шию и какой-то ребёнок. А ещё была версия, снятая восьмидесятилетним старичком, которого нанял Фэн Ю.
 
 В первый день особого эффекта не последовало. Однако из-за частоты рекламы, а также появления на канале CCTV во время прайм-тайм, даже дети запомнили рекламные слоганы: увлажнитель Wind and Rain ваш лучший компаньон в помещении!
 
 Независимо от версии рекламы, в ней выделялись особенности самых новых увлажнителей. Безопасность, улучшение здоровья, низкое потребление электроэнергии, высокие технологии и т. д. После размещения продукта на телевизионной программе, люди начали задаваться вопросом, где же они смогут купить эти увлажнители.
 
 Несмотря на то, что Пекин не был финансовым центром Китая, его население было высоким, и это, как никак, был политический центр. Продажи в этом городе увлажнителей внезапно возросли.
 
 А дальше то же самое произошло и в северных городах Цзинмэнь, Жень, Чанъань, Ши, Шэнь, Чжи и т. д. Даже в некоторых южных городах также наблюдался рост продаж.
 
 Поначалу, несмотря на то, что Ли Шию и Хоу Хайтао согласились на рекламный бюджет в 5 миллионов юаней, они были немного недовольны тем, что Фэн Ю и вправду потратил так много. Они согласились только потому, что Фэн Ю гарантировал им, что все окупится.
 
 Рекламный бюджет в 5 миллионов принесёт более чем десятки миллионов прибыли! К тому же это позволит бренду Wind and Rain быстро захватить долю рынка, устранив угрозу со стороны конкурентов.
 
 Фэн Ю знал, что бытовой увлажнитель яду будет запущен уже в следующем году, и если он станет тянуть до этого времени, то ему придется конкурировать с этой компанией лоб в лоб.
 
 Если они не преуспеют, Фэн Ю задумается о покупке этого производителя очистителей воздуха мирового класса, прежде чем он попадет в руки иностранных инвесторов.
 
 Что касается продаж отечественных увлажнителей воздуха, то продажи модели Prestige впервые обогнали модель Noble. Это было связано с рекламой, особенно той, в котороя снялась Шэнь Ли.
 
 Первоначально продажи увлажнителей были неплохими, а прибыль за 1 единицу составляла около 100 юаней. Но исходя из этой скорости, самое большее, что они могли продать, это 20 000 единиц в месяц, а Фэн Ю не был доволен этой цифрой.
 
 Теперь все стало по-другому. После агрессивной рекламной кампании за первую неделю было продано более 30 000 единиц. Все торговцы вернулись к ним, размахивая чеками и желая заказать еще. Ли Шию и Хоу Хайтао были счастливы!
 
 Теперь у них была только одна мысль: рекламный бюджет действительно стоил своих денег!
 
 Некоторые дилеры, которые ранее работали с Tai Hua Trading, но после выпуска увлажнителей перестали, снова вернулись. Тем не менее, Ву Чжиган выгнал их всех по указанию Фэн Юя. Tai Hua Trading должны придерживаться своих ценностей!
 
 Он должен был дать понять этим торговцам, что если они будут работать с его компанией, то добьются успеха. Те, кто предаст Тай Хуа трейдинг, не получит ничего!
 
 Самыми невезучими оказались те заводы, которые производили имитацию его увлажнителей воздуха. Они продолжали снижать отпускные цены, пока в итоге они не стали ниже себестоимости, однако люди попрежнему не покупали их увлажнители. Они стояли, совсем позабытые, в углу универмага, и ни один покупатель даже не смотрел на них.
 
 Если бы Фэн Ю увидел это, он бы наверняка раскритиковал руководителей этих фабрик. Они даже не знают, как продавать подделки. Как бы они привлекли клиентов, если бы цена их увлажнителя была намного выше, чем его? Увлажнитель воздуха был новым продуктом, а не бытовой техникой, вроде радио или телевизоров, которые были почти у каждой семьи. Только богатые люди покупали увлажнители воздуха.
 
 Если бы подделками занимался Фэн Ю, он бы увеличил цены и даже если продажи бы не увеличились, он по крайней мере смог бы получить немного большую прибыль и покрыть некоторые из своих расходов. Он бы продавал эти подделки в сельских районах, где практически не было доступа к коммуникациям. Только так они могли побороться с Wind and Rain. Есть ли у них реклама? Есть ли у них более красивый дизайн? Есть ли у них самые передовые технологии? Эти заводы ничего не имеют, и то, что они теряют деньги-ожидаемо!
 
 Хао Хайтао, однако, немного расстроился. Этот увлажнитель был разработан авиационным заводом, но почему тогда Ли Шию попал на телевидение, а не он?
 
 Фэн Ю мог только утешить его: в следующий раз, в следующий раз!
 
 Теперь увлажнители монополизировали не только внутренний рынок, но и иностранный. В Европе и США тоже были увлажнители воздуха, но там их использовали в основном для промышленности. Бытовые увлажнители воздуха по-прежнему заменяли электрические обогреватели.
 
 Даже если бы у них была ультразвуковая технология, они не могли бы производить ультразвуковые увлажнители, поскольку Фэн Ю подал заявку на патент, и всем было запрещено производить подобные увлажнители. Если они хотят произвести более продвинутый увлажнитель воздуха, это тоже невозможно. Следующая технология будет изобретена только в 2000 году, и на это уйдут огромные суммы денег. Как их можно использовать на бытовые увлажнители?
 
 Можно с уверенностью сказать, что в течение следующих 10 лет Wind and Rain будет лидером отрасли, и никакие другие корпорации не смогут представлять для них угрозу.
 
 Фу Гуанчжэн тоже принес хорошие новости Фэн Юю. Увлажнители воздуха хорошо продавались в Юго-Восточной Азии. Семья Фу позиционировала этот продукт как предмет роскоши и продавала только в элитных универмагах. Хотя количество проданных увлажнителей не могло сравниться с Китаем, розничные цены были намного выше.
 
 Самой удивительной новостью для Фэн Юя было то, что продажи на европейском и американском рынках почти сравнялись с Китаем. Особенно на американском рынке, где Фэн Ю попросил Фу Гуанчжэна увеличить отпускные цены.
 
 второй сказал, что Фэн Ю действительно хорошо читает мысли потребителя. Эти американцы были именно такими, как он сказал. Они покупают только самые дорогие продукты.
 
 Некоторые компании обращались к семье Фу с заинтересованность в приобретении патента, создании совместного предприятия или даже желали получить разрешение на использование патента.
 
 Однако Фэн Ю отклонил все эти предложения.
 
 Сейчас он просто пожинал плоды, и не был готов разрешить другим использовать его патент, даже если люди предлагали за это высокие цены. Сейчас было не время портить отношения с авиационным заводом. Кроме того, если он продаст права другим компаниям, он оскорбит семью Фу, которая отвечала за зарубежные продажи. Они были их их основными источниками дохода.
 
 Через несколько лет, после самого выгодного периода, Фэн Ю начнёт продавать разрешения и выплатит авиационному заводу и моторному заводам некоторые компенсации. Во всяком случае, в контракте не было указано, что Фэн Юю нельзя было разрешать зарубежным компаниям использовать патент. Там говорилось только о том, что нельзя было выдавать патент отечественным компаниям.
 
 Когда Фэн Юй показал Ли Шию и Хао Хайтао цифры зарубежных продаж, они были шокированы. Показатели по внешним рынкам были более чем в два раза выше рынка Китая.
 
 Разве Фэн Ю не говорил, что цена увлажнителей там была намного выше по сравнению с Китаем? Неужели все европейцы и американцы настолько богаты? Фэн Ю уже говорил им, что они должны увеличить производство, но Ли Шию сказал, что в этом нет необходимости. И теперь, посмотрев на цифры, он мигом вернулся на свою фабрику, чтобы приготовиться к увеличения производства. У них не должно было быть никаких задержек в экспорте. Они зарабатывали на нем гораздо больше, чем на внутреннем рынке.
 
 После успеха увлажнителей, Камеда снова пришел в Tai Hua Trading.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/648274

    
  





  Экстраординарный гений Глава 135


  

    
      Глава 135
 
 В тот момент, когда Камеда Масао встретился с Фэн Юем, он вновь отвесил ему поклон, который Фэн Ю уже с готовностью принял и ответил ему приветственным жестом.
 
 "Господин Фэн, моя компания выражает вам свою искренность и готовность заплатить 10 долларов США в виде лицензионных сборов за каждый увлажнитель. Это уже очень много. Рынок Японии не очень большой.”
 
 “Нет, нет, нет. Это же не главное. Важным моментом было то, что вы должны были приобрести патентное разрешение на тот же период, и оплатить все сборы сразу же!”
 
 В следующем году в Японии произойдёт финансовый кризис, и многие японские фирмы обанкротятся. Кто знает, а если этот Черный Дракон будет одним из тех, кому не повезёт?
 
 Патентные пошлины должны быть оплачены сейчас, даже если они в итоге будут ниже, чем ожидалось. Если бы они стали оплачивать сборы раз в год, то кто знает, получит ли Фэн Ю ее на второй год.
 
 Риск был слишком велик, и он не осмеливался рисковать. Если он мог заработать 50 долларов сейчас, зачем ждать пока он заработает сотню 10 лет спустя? Если Фэн Ю вложит 50 долларов сейчас, он получит более чем в два раза больше в течение года!
 
 “Мистер Фэн, это будет слишком трудно для моей компании. Кроме того, нам представляется совершенно невозможным продать 1 миллион таких увлажнителей!”
 
 Фэн Ю сделал потрясенное выражение лица: "этого не может быть. Камеда, в прошлый раз вы говорили мне, что население Японии составляет более 100 миллионов человек, а богатых семей-более 20 миллионов. Сложив эти семьи и офисы, вы продадите не менее 1 миллиона увлажнителей в ближайшие 10 лет. Это именно те слова, которые вы мне сказали.”
 
 Камеда Масао погрустнел. Он преувеличил и сказал все это, чтобы заставить Фэн Ю снизить патентные пошлины. Он никак не ожидал, что этот человек использует эту статистику против него самого, чтобы заставить его компанию заплатить все патентные пошлины сразу.
 
 “Мистер Фэн, это была всего лишь оценка и лучший сценарий. Однако рынок полон сюрпризов, и мы не можем быть уверены в том, сколько единиц сможем продать. Что делать, если мы можем продать только 200 000 единиц или даже 100 000?”-хитрый Камеда, наконец, придумал хорошую отговорку и почувствовал облегчение.
 
 “А? Не может быть. Раз ваша компания настолько слаба, почему я должен разрешать ей использовать свой патент? Я могу найти лучший вариант, например Sharp или Panasonic. Они не раз связывались с моим зарубежным офисом."-спокойно ответил Фэн ю.
 
 Эти 2 компании действительно связывались с компанией в Гонконге? Конечно, там и было. Однако переговоры сорвались при первой же встрече. Это происходило после того, как эти 2 компании узнавали, что им будет разрешено продавать увлажнители только на японском рынке, а патентные сборы будут слишком высокими.
 
 Но компания Black Dragon не знала об этом. Это заставило Камеду забеспокоиться. Если он не сможет заключить эту сделку, его могут убрать с должности представителя, и он может даже потерять работу!
 
 “Мистер Фэн, пожалуйста, подумайте о моей компании. Мы действительно искренни.”-Камеда Масао встал и снова поклонился.
 
 Он служил в Китае почти 8 лет, и все китайцы, которых он встречал, либо относились к нему как к врагу, либо стремились угодить ему из-за денег. Он впервые встретил человека, который попросту игнорировал его.
 
 Фэн Ю создавал ощущение хитрого и коварного мужчины, которому было уже за 40. Но перед ним сидел человек, похожий на ученика средней школы!
 
 Фэн Ю имел права на патент, и это было именно то, чего хотела другая сторона. Кроме того, Фэн Ю доказал популярность своих увлажнителей воздуха в Китае и на зарубежных рынках. Это сделало его патент более ценным.
 
 К тому же он очень ясно дал понять, что ему не особо нужны связи с Black Dragon. Он и сам мог импортировать увлажнители воздуха в Японию и зарабатывать деньги.
 
 Глядя на выражение лица Камеды, Фэн Ю понял, что тот уже не знает что делать. Он запросил 10 миллионов долларов у такой маленькой компании, как Black Dragon. Даже Sharp отвергли бы его!
 
 10 миллионов долларов США из рынка стоимостью всего в десятки миллионов, были значительной суммой. Они предпочли бы проинвестировать эти 10 миллионов УСД в их отдел НИОКР для того чтобы начать выпуск новых продуктов!
 
 Фэн Ю просто хотел получить больше денег для своего инвестиционного плана. Но теперь, похоже, он должен пойти Камеде на некоторые уступки.
 
 “Вы подсчитали, что средний объем продаж в год составит около 100 000 единиц, а это будет 1 миллион долларов США. Вы должны предоставить мне по крайней мере 5 лет патентных сборов, то есть 5 миллионов долларов США. Я уже иду вам на уступки. Так пойдёт?”
 
 “В 1-летней предоплате нет проблем, но для 5 лет это слишком много.”-глаза Камеды заблестели. Фэн Ю смягчился, а значит, он был готов вести переговоры дальше.
 
 Фэн Ю повел себя так, как будто этот вопрос его тревожил, и сказал: “1-летний авансовый платеж невозможен. Как насчет 3 лет? Каждый год, ваша компания будет предоставлять нам отчет о продукции.”
 
 “Нет, нет, нет. Это не производственный отчет. Это отчет о продажах.”- Возразил Камеда Масао. Есть большая разница между этими 2 отчетами.
 
 “Отчет о продажах. Я согласен. 3 года, 3 миллиона долларов США будут переведены мне в течение 1 недели. Есть проблемы?"-У Фэн Юя был нетерпеливый взгляд, и он уже обязал Камеду оплатить патентные пошлины на 3 года вперёд.
 
 Масао молчал и долго ничего не говорил.
 
 “Господин Фэн Ю, мне нужно поговорить с моим председателем. Я вернусь к вам послезавтра.”
 
 “Завтра. Если вы не сможете дать мне ответ завтра, тогда отпадёт всякая необходимость что-то обсуждать!”-твердо ответил фэн Ю.
 
 Когда Камеда ушел, он аж подпрыгнул от радости. Хотя патентные пошлины снизили с 30 долларов США до 10, способ оплаты был изменен на авансовые платежи за 3 года.
 
 С этими 3 миллионами долларов США и торговыми фондами Tai Hua, Фэн Ю действительно сможет совершить убийство на фондовом рынке в следующем году. Прибыль будет намного выше, чем от электрических вентиляторов и увлажнителей воздуха!
 
 На следующий день Камеда вернулся в Тай-Хуа дальше торговаться. Однако он не согласился на предоплату за 3 года. Они хотели получить эксклюзивные права на патент для японского рынка за 5 миллионов долларов США. Это означало, что Tai Hua trading не сможет разрешить другой японской компании экспортировать увлажнители в Японию. Они хотели сохранить японский рынок для себя!
 
 Их председатель взял кредит в банке на эту запатентованную технологию. Он считал, что это было бы более целесообразно, чем авансовые платежи за 3 года и патентные сборы за оставшееся время.
 
 5 миллионов долларов? Фэн Ю немного поколебался, но в итоге согласился. Может показаться, что он что-то потерял, но на самом деле Фэн Ю знал, что определенно разработает новую технологию в течение 5 лет. Когда это произойдет, технология Black Dragon устареет, и Фэн Ю сможет снова продать им новую.
 
 Кроме того, японский рынок увлажнителей воздуха был очень мал, и Фэн Ю не чувствовал никаких сожалений по поводу того, что он его потерял. Для него было выгоднее взять 5 миллионов долларов. Он мог бы превратить их в 10 всего лишь за год!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/648275

    
  





  Экстраординарный гений Глава 136


  

    
      Глава 136
 
 С деньгами на счету, отложенное строительство свинофермы Тянь Пэн могло официально начаться. Наполовину готовые планы Фэн Юя пересмотрел профессор Су. Он даже бесплатно помог составить план развития, который был более профессиональным, чем у Фэн Ю.
 
 Это правда, что существовала огромная разница между любителями и профессионалами. Стоило обратиться за помощью к профессору Су. Всего лишь гонорары за консультацию и обучение, а Фэн Ю мог получить взамен очень многое!
 
 На самом деле, профессор Су тоже так считал. У него были идеи и планы, но у него не было средств, а университет не стал бы вкладывать столько денег, чтобы построить для него свиноферму. Да и бизнесменов, которые управляли свинофермами и были бы щедры, он не знал.
 
 На свиноферме Тянь Пэн профессор Су смог получить то, что ему было нужно, например, место и финансирование. А самое главное, он получил полную поддержку от Фэн Юя, и даже формулу кормов для животных, которая была получена благодаря результатам его исследований.
 
 Профессор Су полагал, что через 1-2 года он сможет доказать другим профессорам, которые смеялись над ним, что его теория современного свиноводства работала. Возможно, его даже повысят до заместителя декана университета!
 
 Фэн Ю и профессор Су, на самом деле, хотели разного. Фэн Ю хотел прибыли, а профессор Су-признания. Однако эти вещи не противоречили друг други.
 
 Система полива в хозяйстве была изготовлена машиностроительной компанией. Это считалось легкой работой, но поскольку завод не был предназначен для массового производства, это был экономически не продуктивно. Обычно Ли Минде не соглашался на такую работу, но Фэн Ю указал на некоторые несанкционированные претензии, и у Ли Минде не осталось выбора.
 
 Ухмылка на лице профессора Су становилась все шире, когда он смотрел на системы полива, кормления. Этот Сяо Фэн действительно был щедрым ребенком. Он предоставил все, чего я хотел, и даже не стал торговаться.
 
 Он так отличался от Фэн Синтая, который все время говорил “Это можно заменить пластиком, а вот это деревом.” Если бы они использовали худшие материалы, то как бы они смогли догнать заморские фермы?
 
 Профессор Су возлагал на эту ферму большие надежды. Он хотел, чтобы она была лучшей не только в Китаем, но и на международном уровне. Он хотел признания. Он хотел быть знаменитым.
 
 Когда это произойдет, патент на проектирование свинофермы, который он подал, будет одобрен. Появится много китайских, или даже американских фермеров, стоящих в очереди на покупку его лицензии!
 
 ……
 
 “Ошибаешься, ошибаешься. Это установлено неправильно. Таким образом, вода будет течь вверх. Эй, остановитесь. Я же говорил вам всем, что эта часть предназначена для кормления. Она должна вращаться. Кто просил вас фиксировать ее положение проводами? Как корм для животных попадет в кормушку? Расстояние неверное. 2 метра. А здесь всего лишь 1,8. Вы не можете просто срезать углы……”
 
 Профессор Су был очень ответственным и сидел на ферме почти каждый день, наблюдая за установкой различных систем. Это была очень тяжелая работа и в ней не должно было быть никаких изъянов.
 
 Вчера один рабочий не следовал плану, и совершил ошибку. Профессор Су пришел в ярость. Фэн Синтай подошел и сказал ему, чтобы тот изменил определенные системы этого свинарника. Как раз когда профессор Су собирался пойти на компромисс, появился Фэн Ю. Не говоря ни слова, он приказал снести стены свинарника и отстроить заново.
 
 Хотя стоимость восстановления этих двух стен была ничтожной по сравнению со строительством всей свинофермы, отношение Фэн Юя серьёзно укрепило решимость профессора Су построить идеальную модернизированную свиноферму в Китае.
 
 Конечно, Фэн Ю также получил от отца нагоняй. Его ни на что не годный сын тратит деньги, словно питьевую воду. Свинарник нужно перестроить? Если он не будет восстановлен, можно ли его использовать?
 
 Фэн Ю мог только улыбнуться в ответ. На самом деле он сказал это потому, что заметил, что свинарник был не симметричным, и ему было неприятно смотреть на него. 2 ряда свинарников, 100 перегородок и только эти 2 перегородки отличались от остальных. Кому бы это не было неприятно?
 
 Кроме того, Фэн Ю, как и профессор Су, считал, что стоимость восстановления 2 стен по сравнению со стоимостью всего проекта была ерундой. Тронутый взгляд на лице профессора Су того стоил!
 
 Профессор действительно был профессионалом, когда дело касалось выращивания свиней. В будущем, Фэн Ю попрежнему будет нуждаться в его помощи с формулой корма для животных фабрики пищевой промышленности Тай Хуа. Он не хотел, чтобы эти 2 стены испортили их отношения.
 
 После того, как Фэн Ю вернулся домой, он рассказал отцу о всех плюсах и минусах этого бизнеса. Все вещи имели ценник, кроме знаний. Самым главным для этой свинофермы сейчас были не деньги, а передовые технологии. Это мог предоставить именно профессор Су, и поэтому они должны были работать вместе с ним.
 
 В конце концов, эта ферма принадлежит семье Фэн, и профессор Су также получит один цент от прибыли в будущем. Он, можно сказать, работал на них за бесплатно. И чего тут расстраиваться?
 
 Услышав от Фэн Юя, Фэн Синтай почувствовал себя лучше. То есть, этот профессор Су работал на нас. Но почему тогда этот работник был более настойчивым и агрессивным, чем босс?
 
 Хм ... может быть, потому, что он был профессором и у него была гордость образованного человека.
 
 Фэн Синтай вдруг вспомнил, что Су был профессором, а он всего лишь крестьянин. Но чувство тщеславия все еще разрывало его сердце. Теперь он мог приказывать профессору!
 
 Фэн Синтай до сих пор не знал, что 3 советских человека, которые работали на него на его фабрике по переработке пищевых продуктов, были настоящими экспертами. Он считал их обычными рабочими из советского союза.
 
 Строительство свинофермы шло гладко и очень быстро. Фэн Ю потратил на это строительство действительно много денег. Хотя это и увеличило стоимость, это сэкономило ему много времени.
 
 Остальные этого не понимали, но для Фэн Юя время было дороже денег. Чем быстрее ты будешь, тем раньше сможешь захватить рынок. А это был самый важный аспект этой свинофермы.
 
 Начальник отдела фермы и Вэнь Дэгуан часто посещали ферму во время строительства. Они улыбались каждый раз, когда видели, как она преображается.
 
 Когда строительство закончится, они отчитаются перед своим начальством, а затем эта ферма послужит примером для остальной части страны. Это будет их политическими достижениями.
 
 У Фэн Юя не было причин их останавливать. Чем больше они его поддерживали, тем лучше это было для развития свинофермы. Что касается заместителя офицера Сюя, то он просто позеленел от зависти. Эта свиноферма Тянь Пэн не имела к нему никакого отношения!
 
 Другой звездой района была Пищевая фабрика. Вэнь Дэгуан следил за ней. После окончания строительства свинофермы и фабрики, главный начальник и Вэнь Дэгуан, несомненно, будут повышены в должности, в то время как заместитель офицера Сюй, скорее всего, останется заместителем до самой пенсии.
 
 ……
 
 Треск ~ ~ ~
 
 "Лидеры и уважаемые гости, сегодня произойдёт открытие свинофермы Тянь Пэн. Я хотел бы поблагодарить всех за то, что нашли время вырваться из своего напряженного графика, чтобы прийти сюда...... теперь давайте пригласим главного начальника сказать несколько слов."-Вэнь Дэгуан, который был ведущим, стоял у двери и вел церемонию открытия.
 
 После выступления главного начальника, остальные руководители по очереди зачитали свои речи. Присутствовали почти все руководители из фермерского отдела, кроме заместители офицера Сюя.
 
 “А теперь давайте пригласим старшего офицера и остальных руководителей посадить деревья. Желаю свиноферме Тянь Пэн процветать и расти столь сильной, как это дерево!”
 
 Во дворе кто-то уже выкопал яму и положил туда саженцы. Начальники просто толпились поблизости, символически разгребая землю и вытирая несуществующий пот со лбов. Вокруг были и репортеры, и камеры. Они должны были устроить хорошее шоу.
 
 Фэн Ю посмотрел на своего отца, который счастливо улыбался перед камерами, и тихонечко рассмеялся.
 
 У двери он наклеил пару новых строк, которые сам написал: облака думают о красивой одежде; цветы думают о внешности; свиньи думают о том, чтобы растолстеть; люди думают о том, чтобы прославиться!
 
 Примечания переводчика: оригинальный текст двустиший-это 云 云花 云，猪想发福人想红! Больше всего я ненавидел правительственных чиновников, написанных в этом романе, за то, что они любят приписывать себе чужой успех. Может быть, это в их культуре. Неужели Китай действительно такой?
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 После того, как закончилось строительство свинофермы, Фэн Ю уехал обратно в университет. Обязанностью студента было усердно учиться, перестав каждый день думать исключительно о деньгах.
 
 Вскоре наступил июнь, и погода стала жаркой. Электрические вентиляторы снова стали активно сбывать, но в этом году продажи были ужасны. На весь Китай было заказано не более 50 000 штук. Произошло массовое падение прибыли.
 
 К тому же даже такие результаты наблюдались только благодаря телевизионным рекламным роликам. Если бы не было и их, то продажи не превысили бы 20 000 единиц. Выбора нет. Сейчас на рынке было слишком много пластиковых вентиляторов. Маленькие фабрики или даже крошечные частные фабрики могли их изготавливать. Из-за того, что рынок был большим, был слишком большой выбор, и электрические вентиляторы Фэн Юя не имели ничего особенного. Вот почему он терял свою долю рынка.
 
 Фэн Ю вздохнул. Похоже, ему пора придумать план по запуску новой версии электрических вентиляторов.
 
 Он не был особенно занят своими делами или учебой. До экзаменов оставался еще месяц, и у него было достаточно времени, чтобы к ним подготовиться.
 
 Но вскоре, студенты получили уведомление от своих учителей, что пришло время выбрать между искусством и наукой. Им рекомендовали обсудить это с родителями, а затем представить свой выбор.
 
 По сравнению с его предыдущей жизнью, Китай теперь был больше сосредоточен на науке, чем на искусстве. Почти 80% студентов выбрали науку, и только некоторые студентки предпочитали искусство.
 
 Когда классный руководитель Фэн Юя увидел результаты, он нахмурился.
 
 Что происходит? Фэн Ю выбрал искусство? Да и Ли На, которая хорошо разбиралась в научных предметах, сделала то же самое?
 
 "Изучите математику и науку, и вы сможете путешествовать по всему миру, ничего не боясь”
 
 Классный руководитель вызвал Ли На и Фэн Юя в свой кабинет, чтобы поговорить. Эти двое считались лучшими учениками в классе. Ему было невыносимо видеть, что они хотят проявить себя в классе искусств!
 
 “Ли На, Фэн Ю, вы неправильно заполнили свои анкеты? Почему вы выбрали искусство?"-Учитель достал их листки и намекнул, что они все еще могут изменить свой выбор.
 
 Ли На потрясенно уставилась на Фэн Юя. Он что, тоже выбрал искусство?
 
 Ли На мечтала стать учителем, поэтому изучение искусств было в принципе подходящим вариантом. Но Фэн Ю мечтал стать успешным бизнесменом, разве он не должен заниматься наукой?
 
 Ли На вдруг вспомнила, что в тот день, когда они заполняли свои анкеты, Фэн Ю спросил ее о том, что она выбрала. Может быть, Фэн Ю сделал такой выбор, чтобы учиться с ней?
 
 Фэн Ю отодвинул листок обратно к своему учителю и сказал: "Учитель, мы не ошиблись. В чем разница между искусством и наукой? В будущем и то, и другое поможет нам внести свой вклад в развитие страны.”
 
 "Но будущее студентов-естествоиспытателей, очевидно, имеет лучшее будущее. Вы оба сейчас совершаете ошибку!”
 
 Фэн Ю засмеялся: "учитель, вы ведь тоже выбрали искусство в прошлом?”
 
 Классный руководитель замолчал. Он действительно выбрал искусство, но это было только потому, что он плохо понимал научные предметы. Он не умел того, что было необходимо для математического класса, но слишком стыдился этого, чтобы рассказать это Фэн Юю.
 
 “Как ты можешь это сравнивать? Я мечтал стать учителем! Искусство позволило мне стать лучшим учителем и передать знания о литературе всем вам!”- Классный руководитель нашел себе идеальное оправдание.
 
 Ли На робко заговорила: "учитель, моя цель-тоже стать учителем.”
 
 Фэн Ю немедленно прервал её: "это верно. Это большая честь стать таким же великим учителем, как наш классный руководитель.”
 
 Учитель не знал, плакать ему или смеяться. Эти два студента хвалили его, но он хотел попросить их выбрать науку для их же лучшего будущего и трудоустройства.
 
 “А как же ты, Фэн Ю. Ты тоже хочешь быть учителем?"-Учитель никогда бы не поверил, что такой ученик, как Фэн Ю, выберет себе такую профессию.
 
 “Нет. Я хочу быть секретарем и искусство больше поможет мне в этой работе."-соврал Фэн Ю своему учителю.
 
 Быть чьим-то секретарем? Ерунда. Фэн Ю скорее планировал нанять 8 или 10 секретарей для себя. Один будет подавать чай, другой заниматься бумажной работой, третий массировать его плечи и ноги, четвертый будет просто украшением, пятый будет заботиться о нем днем, шестой... все хватит.
 
 Фэн Ю хотел стать большим боссом и научиться управлять бизнесом. Изучать искусство ему будет легче. Кроме того, память Фэн Юя лучше проявлялась в запоминании. Он просто хотел изучить историю, географию и т.д.
 
 С его знанием таких языков, как русский, его памятью и другими особенностями, его определенно возьмут на факультет управления Пекинского университета. Разве этого не достаточно? Если он выберет науку, то куда сможет пойти?
 
 Честолюбие Фэн Юя удивило учителя. В этом мире действительно был человек, чьей мечтой было стать секретарем? Он думал, что амбиций Фэн Юя хватит на то, чтобы хотеть быть лидером в правительстве. Многие великие лидеры начинали с должности секретаря. Это было то же самое, что быть учеником на фабрике. Быть секретарем-значит быть ближе к лидерам и иметь сильную поддержку!
 
 Классный руководитель почувствовал беспомощность. Он не мог сказать Фэн Юю, что его амбиции ошибочны. Кто не хочет быть лидером на государственной службе? В университетах большинство выпускников сразу же призывали на государственную службу. Не лучше ли Фэн Юю сразу пойти на государственную службу?
 
 “Вы оба действительно не хотите пересмотреть свой выбор?”- Классный руководитель попробовал в последний раз.
 
 Фэн Ю и Ли На покачали головами, и учитель махнул рукой, показывая им, чтобы они уходили. Забудем об этом. Всего на двух студентов меньше.
 
 Выйдя из кабинета учителя, Ли На продолжала смотреть на Фэн Юя затуманенными глазами.
 
 “Фэн Ю, тебе не нужно этого делать. Ты ведь хочешь быть бизнесменом, а значит должен заниматься наукой? Зачем тебе учиться в одном классе со мной?”-сказал Ли На.
 
 Фэн Ю на мгновение замолчал. Она думала, что он выбрал искусство только из-за нее? Только дурак стал бы ей что-то объяснять.
 
 “Я попросил кое-кого купить книгу стихов, которую ты хотела. Она должна прийти по почте в течение 2 дней.”- Фэн Ю сменил тему.
 
 “Ладно. Давай вернемся на доработку. Ты пропустили 2 недели занятий в прошлом месяце.”
 
 Фэн Ю смущенно улыбнулся: "я больше не буду пропускать. В этом месяце с компанией особо нечего делать. О кстати, мне нужна твоя помощь с математикой. Вчера я не понял математический вопрос. Пойдем сегодня поужинаем? На улице Ган Суй открылся новый халяльный ресторан. Я слышал, что там очень вкусно.”
 
 Фэн Ю был занят большую часть времени и всегда чувствовал, что ему не хватает времени. Но когда он был с Ли На, он чувствовал себя спокойно и расслабленно. Даже когда они ничего не делали, а просто читали, сидя бок о бок, Фэн Ю был в хорошем настроении.
 
 “Хорошо. Позови пойти с нами Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань.”
 
 Когда Ли На упомянула Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань, Фэн Ю почувствовал разочарование. Он задавался вопросом, какое лекарство употребляла Чжан Хань, что сбросила столько веса за такое короткое время. Сейчас она весила около 55 кг, а Вэнь Дунцзюнь постоянно хвастался Фэн Юю, какой у него хороший вкус, как хорошо Чжан Хань с ним обращалась, как она хорош и т. д. Фэн Ю уже сходил с ума от своего хвастовства.
 
 Он не хотел, чтобы эти люди были рядом, когда он хочет вкусно поесть!
 
 Этот идиот всегда обжирается и добавляет еды в тарелку Чжан Хань, не думая, сможет ли она это доесть.
 
 Но если Чжан Хань и Вэнь Дунцзюнь не пойдут с ними, то Ли На тоже не пойдет. Поэтому, у Фэн Ю не было выбора, кроме как неохотно согласиться.
 
 Примечания автора: До 1995 года всех выпускников вузов распределяли по рабочим местам.
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 “Сегодня вечером мы поужинаем и пойдём в кино, да? Это здорово. Твоя сестра на этой неделе в ночной смене, а брат Ли готовит просто ужасно."-Вэнь Дунцзюнь очень разволновался, когда услышал о еде.
 
 Фэн Ю усмехнулся: "Хм, я передам ему.”
 
 Ужасно? Тогда почему этот идиот каждый раз так много ел? Фэн Ю действительно подозревал, что в мире Вэнь Дунцзюня было только 2 вида пищи. Отличная еда и вкусная еда!
 
 В тот вечер во время ужина он превратился в голодного призрака, продолжая набивать рот едой. Фэн Ю действительно этого не понимал. Как можно так есть? Под его влиянием, он сам начал больше есть. Ли На и Чжан Хань были сдержаннее. Все это время у Ли На был небольшой аппетит, а Чжан Хань следила за своей диетой.
 
 Раньше Чжан Хань могла есть больше, чем Вэнь Дунцзюнь, и особенно объедалась закусками. Но после зимних каникул Фэн Ю больше не видел, чтобы она так питалась. Ее самообладание было поистине пугающим.
 
 В кинотеатре было много людей. Фэн Ю хотел обнять Ли На, но знал, что она оттолкнёт его.
 
 Выйдя из кинотеатра, Фэн Ю посмотрел на часы. Было чуть больше 8. Ему вдруг пришла в голову интересная мысль, и он поехал к берегу реки.
 
 “Куда мы едем?”-с любопытством спросила Ли На.
 
 "Сегодня хорошая погода, поедем на берег реки насладимся лунным светом. Потом я отвезу тебя обратно в общежитие.”
 
 “Насладимся? Как мы можем любоваться Луной без еды?”-всерикнул Вэнь Дунцзюнь.
 
 Черт, этот обжора. Мы только что закончили ужинать, а он снова думает о еде!
 
 “Нет. Никакой еды!”-рявкнул Фэн Ю.
 
 “У тебя нет еды, а у меня есть. Хочешь семечки дыни?”-как фокусник, Вэнь Дунцзюнь достал из кармана пачку семечек. Фэн Юю действительно хотелось бросить их ему в лицо!
 
 “Нет!”
 
 ……
 
 Автомобиль припарковала на пустынной дороге рядом с берегом реки. Все четверо вышли из машины. Берег был не так оживлен, как в последующие годы, когда он будет переполнен людьми, даже после 10 ночи.
 
 На берегу реки еще не было уличных фонарей, и женщины средних лет не танцевали на площади. Несколько пар подростков сидели на берегу и шептали друг другу нежные слова. На пустом месте стоял большой Бумбокс, группа подростков танцевала брейк-данс.
 
 Фэн Ю взял Ли На за руки и отвёл ее в сторону, он положил газеты на пол и сел на них вместе с ней. Его правая рука естественно держала ее за плечи: "боюсь, что ты замёрзнешь.”
 
 Ли На повернулась и посмотрела на Фэн Юя, но промолчала. Она знала, что это ложь, но не хотела останавливать его. Она положила голову ему на плечи и стала спокойно смотреть на текущую воду.
 
 Она была не очень прозрачной, но они все равно могли различить отражение луны. На небе не было ни облачка, только куча звезд. Тусклые огни возвращающихся рыбацких лодок освещали красивое лицо Ли На.
 
 "Вчера Сяо Юнь из моего общежития написал отличное стихотворение......”
 
 "Позавчера Инъин из соседнего общежития получила любовное письмо от своего классного руководителя. Почерк ее классного руководителя был ужасен……”
 
 “Вы догадываетесь, что я видела в тот день? Бабочку. Она была большой и красивой. Но она улетела прежде, чем я смогла рассмотреть её поближе……”
 
 Фэн Ю тихо сидел, слушая, как Ли На рассказывает истории из своей жизни. Все это были чертовски тривиальные вещи, но Фэн Ю не возражал их послушать.
 
 Это помогло ему забыть о своих заботах и даже зарабатывании больших денег. Он потянулся и медленно закрыл глаза.
 
 Ли На подобрала короткую травинку и слегка коснулась ею лица Фэн Юя. Он открыл глаза и увидел улыбку на её лице. На заднем плане виднелись свисающие ветви ивы и тусклые огни рыбацких лодок. Фэн Юю показалось, что он очутился в красивой картинке.
 
 “Смотри, это звезда Ткача и звезда пастуха. Ты все еще помнишь это стихотворение?”- Ли На указала на звезды и нетерпеливо посмотрела на Фэн Юя.
 
 “Конечно помню. Далеко-далеко сидят пастух и прекрасная, прекрасная Ткачиха; она проворно шевелит тонкими белыми пальцами, щелкает-щелкает ткацкий станок...”
 
 Фэн Ю прочитал стихотворение, а атмосферу, в которой они находились, сделала его ещё более красивым.
 
 “Ты такой умный. Даже смог запомнить это стихотворение. Есть ли на самом деле пастух и Ткачиха? Небесная Мать так жестокосердна, что позволяет им встречаться только раз в год.”- Ли На казалась немного грустной.
 
 “Если на небесах действительно есть пастух и Ткачиха, то Небесная Мать неплохо относится к своей дочери.”
 
 “Почему же? Она разрешает им встречаться только раз в год!”- Сердито ответила Ли На. Ее взбесил ответом Фэн Юя.
 
 "Послушай, если легенды верны, то 1 день на небесах будет эквивалентен 1 году на земле. Пастух встречается с Ткачихой раз в год, но Ткачиха встречается с пастухом каждый день! Поэтому, Небесная Мать, которая не любит своего зятя, на самом деле очень хорошо относится к своей дочери.”
 
 Ли На была ошарашена. Ей и в голову не приходило взглянуть на эту легенду с другой точки зрения.
 
 Она безжалостно ущипнула Фэн Юя. Этот парень был слишком раздражающим. Столь трогательная легенда после его слов стала совсем другой.
 
 Фэн Ю был беспомощен, посмотрите как легко обидеть людей, всего лишь сказав им правду……
 
 “Нет, ты должен рассказать мне еще одно стихотворение, но теперь не нужно истолковывать его своей бессмысленной логикой!"-Подождав некоторое время, она заметила, что Фэн Ю молчит. Ли На спросила: "о чем задумался? Только не говори, что не помнишь стихов.”
 
 “Не помню? Как такое может быть возможно! Я думаю о тех поэтах, которые жили в древние времена. Какие стихи они могли бы придумать в нынешней обстановке? Такой гений, как я, не проиграл бы им.”-хвастался Фэн Ю.
 
 Ли На засмеялась: "Ты гений? Насколько же ты гениален? Ты умеешь только запоминать. Просто прочитай несколько стихотворений, которые ты заучил для меня.”
 
 "На самом деле я могу даже спеть песню, но она будет не совсем к месту. Позволь мне подумать, я, должно быть, с легкостью напишу тебе стихотворение прямо сейчас.”
 
 Когда Ли На попросила его об этом, первой в голову Фэн Юю пришла одна песня. Но она не совсем подходила, поскольку была о расставании.
 
 В последующие годы в интернете появилось много стихов, которые Ли На никогда раньше не слышала. Некоторые из них навсегда оставались в памяти читателей. Фэн Ю просто нужно было смешать их и сопоставить вместе чтобы "сочинить" новое стихотворение, которое соответствует происходящему.
 
 "Восход солнца, цветут увядшие цветы; весенний ветерок шевелит ивы, летят годы; сменяются приливы, как и прежде; Цитра и арфа в руках, мирная и стабильная жизнь с нами навсегда.”
 
 Ли На с любовью посмотрела на Фэн Юя. Это стихотворение глубоко тронуло ее.
 
 Фэн Ю посмотрел на неё и небрежно произнес еще один стих из интернета: "красивые глаза и брови, утонченный взгляд, талантливая и незабываемая.”
 
 Ли На впала в оцепенение и подумала, что Фэн Ю действительно так талантлив. Он посмотрел на не соблазнительные губы и медленно наклонился вперед……
 
 Как вдруг рядом раздался громкий и раздражающий голос: “Что это вы двое здесь делаете?”
 
 В душе Фэн Ю сердито кричал. Вэнь Дунцзюнь, ты идиот. Ты думаешь, что мне было легко создать такую прекрасную атмосферу? Мне это почти удалось. Я сейчас же убью тебя!
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 Фэн Ю покачал головой, глядя на количество продаж электрических вентиляторов. Как и ожидалось, заказов становилось все меньше. Даже если он сейчас снизит цену, то все равно не вернет себе свою долю рынка.
 
 Фэн Ю думал о продлении рекламы. То, что его ролики показывали на CCTV, помогало, но рынок по-прежнему был полон подделок. Даже если реклама была эффективной и потребители покупали вентиляторы Wind And Rain, они могли оказаться подделкой.
 
 Вещи, которые были изготовлены на скорую руку и с использованием дешевых материалов, не были хорошими. Изменения на рынке происходили слишком быстро. Кроме того, некоторые известные бренды производители вентиляторов также начинали выпускать пластиковые аналоги. Эти бренды были очень популярны в своих провинциях, поэтому бренд Фэн Юя там особо не продавался.
 
 Хотя вентиляторы Wind and Rain все еще приносили прибыль, это происходило слишком медленно для Фэн Юя. В прошлом году он заработал несколько миллионов за 2-3 месяца, а в этом за тот же срок всего несколько сотен тысяч. Разница была слишком велика.
 
 К счастью, Фэн Ю придумал решение. Безлопастные вентиляторы.
 
 Он мог подать заявку на патент. И тогда, не то, что маленькие заводы, даже большие не смогут повторить эту технологию. Только авиационный завод имел эту технологию сжатия воздуха, и Фэн Ю хотел, чтобы они минимизировали ее, создав миниатюрную версию оборудования для сжатия воздуха!
 
 ……
 
 “Управляющий Фэн, зачем вы позвали нас сюда? У нас какие-то проблемы с увлажнителями воздуха?”-озабоченно спросил Хоу Хайтао.
 
 Теперь увлажнитель воздуха был для них как дойная корова. В принципе, Tai Hua Trading может продать каждый увлажнитель воздуха, произведенный на моторном заводе.
 
 Внутренние показатели продаж росли, а зарубежный спрос уже превысил предложение. Авиационный и моторный заводы получали от высших руководителей за свою работу только похвалу. Хоу Хайтао уделил особое внимание этому проекту. Если все будет продолжать так же хорошо работать в течение следующих 10 лет, нет, даже хотя бы 5, авиационный завод сможет заработать очень большую сумму!
 
 "Директор Хоу, директор Ли, нет никаких проблем с продажей увлажнителей. На них все еще прослеживается хороший спрос. Однако, фабрике не нужно настраивать другую производственную линию для увеличения продукции. Иначе возникнет переизбыток предложения, и это станет пустой тратой ресурсов. Достаточно было бы сохранить статус-кво. В любом случае, у нас есть патент, и мы все равно будем контролировать рынок. Я позвал вас обоих поговорить о другом. Вчера мне пришла в голову новая идея.”
 
 Когда Хоу Хайтао и Ли Шию услышали, что сказал Фэн Ю, они взволнованно уставились друг на друга. В прошлый раз он придумал ультразвуковой увлажнитель воздуха и принес их заводам много прибыли. Если его новая концепция будет вдвое лучше, чем увлажнитель, или даже на 30%, они будет в восторге.
 
 “Менеджер Фэн хочет снова работать с нами?”- Спросил Хоу Хайтао.
 
 Ли Шию был немного недоволен: "почему мы не можем использовать НИОКР и ваш завод, чтобы изготавливать продукцию?”
 
 На моторном заводе тоже было много специалистов. И НИОКР там было гораздо лучше, чем производство.
 
 “Так было и в прошлый раз, не правда ли?"-Хоу Хайтао хотел сделать Ramp;D. В последний раз, его фабрика за короткий срок начала изготовление увлажнителей, а моторному заводу нужно было выпустить продукцию ещё на следующие 10 лет.
 
 Фэн Ю тут же взмахнул руками, чтобы остановить драку.
 
 “Пожалуйста, позвольте мне договорить. Я слышал, что на авиационном заводе есть технология сжатия воздуха? Что подразумевает под собой технология турбонаддува?”
 
 Хоу Хайтао сразу же гордо посмотрел на Ли Шию. Слыхал? У него завода была эта технология, а что насчет твоего? У тебя она есть?
 
 “Конечно. Мы использовали эту технологию в прошлом году. Он используется для модификации авиационных двигателей, повышения КПД и снижения расхода топлива. Зачем она вам на этот раз?”-Хоу Хайтао был озадачен. Что они могли сделать с этой технологией?
 
 “У вас есть реактивные технологии?”
 
 “Реактивные технологии? Хм, Мы авиационный завод, и мы строим самолеты. Как вы думаете?"-с гордостью ответил Хоу Хайтао и в то же время обратил на Ли Шию самодовольный взгляд.
 
 Ли Шию уже кипел от злости, но на моторном заводе действительно не было этих 2 технологий, и он не мог конкурировать. Он утешал себя тем, что у каждой фабрики была своя специализация. Моторный завод концентрировался на моторах и электрических генераторах!
 
 Однако оба директора все еще не понимали, что Фэн Ю собирается делать с этими двумя технологиями. Разработать новый тип реактивного двигателя? Именно этим и занимался авиационный завод.
 
 Ли Шию задал вопрос: "менеджер Фэн, что вы хотите сделать?”
 
 Фэн Ю посмотрел на них обоих и заулыбался: "Мы делаем новый тип электрического вентилятора!”
 
 Что? Электрические вентиляторы?
 
 Ли Шию и Хоу Хайтао откинулись на спинку дивана, как сдутые воздушные шарики. Он хочет сделать электрические вентиляторы, используя технологию сжатия воздуха и реактивные двигатели? Какой человек сможет выдержать реактивный двигатель, выдувающий на него воздух?
 
 Кроме того, электрические вентиляторы не были чем-то новым. Как их можно было сравнить с увлажнителями воздуха?
 
 Фэн Ю увидел отсутствие интереса у них обоих и сказал: “Если мы разработаем этот вентилятор, он произведет революцию в индустрии электрических вентиляторов, а с помощью этой технологии можно будет создать много сопутствующих продуктов. Я гарантирую, что прибыль будет не меньше, чем от увлажнителей!”
 
 Хоу Хайтао рассмеялся: "хватит шутить. Сяо Фэн, я знаю, что в прошлом году вы и моторный завод выпустили пластиковый электрический вентилятор. Моя фабрика покупала их. Вы хотите возродить свой бизнес электрических вентиляторов, но какое это имеет отношение этим технологиям?”
 
 Фэн Ю уверенно улыбнулся: "я расскажу о новом продукте, который мы собираемся развивать дальше. Безлопастные вентиляторы. Название говорит сами за себя. У этого вентилятора не будет лопастей. Из-за того, что у него нет лезвий, на крышках не будет пыли, и его будет легко чистить, не боясь повредить пальцы. Даже если дети потрогают его, они не поранятся. Этот вентилятор будет безопаснее, чем любые другие на рынке.
 
 Мы будем использовать двигатель, чтобы всасывать воздух в основание вентилятора, сжимать его с помощью технологии турбонаддува, а затем выпускать с помощью струйной технологии. Снаружи будет использоваться кольцевая головка на 16 градусов, выдувающая холодный воздух круговым движением, между воздушным потоком не будет пауз. Он также будет более ровным, и если мы сможем его хорошо развить, он будет потреблять меньше электроэнергии, чем обычные вентиляторы……”
 
 Фэн Ю объяснял свою идею и использовал пластиковый таз для демонстрации, чтобы оба директора поняли, о чем он говорит.
 
 Ли Шию На самом деле ничего не понимал, а Хоу Хайтао хмурился и все больше погружался в свои мысли. Он пытался представить то, что говорил Фэн Ю, у себя в голове. Это кажется интересным. Такой вентилятор действительно сможет производить постоянный ветер, используя всего лишь это 2 технологии. Но тогда его стоимость будет далеко не низкой. Не менее 100 юаней или даже больше. Сколько они смогут продать?
 
 Лучше не брать это в голову. В любом случае, Фэн Ю будет платить за НИОКР и продажи готовой продукции. Авиационный завод будет отвечать только за НИОКР, а остальное уже их не касается. После разработки продукта они просто дождутся момента, когда начнут делить прибыль, и даже если ее не будет, они ничего не потеряют.
 
 Независимо от того, что думает моторный завод, авиационный завод станет частью этого проекта!
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 Хоу Хайтао согласился, а у Ли Шию все еще были некоторые сомнения. Так как он будет заниматься производством, если продукт не будет продаваться, его завод понесет убытки. Хотя инвестор Фэн Ю тоже понесет убытки, у него были деньги. Он уже заработал целое состояние на увлажнителях воздуха.
 
 Ли Шию колебался, и это обрадовало Фэн Юя. Он вел себя так, словно принял важное решение: “директор ли, я знаю, о чем вы беспокоитесь. Я оплачу изменение вашей производственной линии и на этот раз, мы заключим контракт. Я заплачу вам 30 юаней за каждый произведенный блок. Тогда у вас не останется никаких сомнений.”
 
 Ли Шию услышал Фэн Юя, и это обеспокоило его еще больше. Каждый раз, когда Фэн Ю заключал контракт с его фабрикой, он зарабатывал на этом много денег. Однако раньше эти продукты либо мало стоило, либо были чем-то новым на рынке. Сейчас же, он не видел никакого потенциала в этом безлопастном вентиляторе.
 
 Это было то же самое, что и холодильники марки Tai Hua, где последняя партия холодильников была продана только на прошлой неделе. Но Ли Шию не знает размер прибыли и количества денег, заработанных Фэн Ю. Он много думал об этом и заметил, что Фэн Ю не всегда добивался успеха.
 
 Ли Шию все же решил стать подрядчиком, и Фэн Ю с улыбкой продолжил свой рассказ: "директор Хоу, этот проект имеет большой риск, и как инвестор я могу не вернуть свои инвестиции. Поскольку директор Ли решил стать подрядчиком, чтобы заработать стабильные гонорары, то я возьму на себя все риски. На этот раз компания должна получать не пропорциональные дивиденды, а фиксированные. Это означает, что за каждую проданную единицу, я отдам вашему заводу 10 юаней. Я по-прежнему буду финансировать расходы на НИОКР, и патент будет принадлежать мне. Вы согласны?”
 
 Про себя Фэн Ю кричал во все гордо, пожалуйста, скажи да, соглашайся!
 
 Когда безлопастные вентиляторы запустили в его предыдущей жизни, их стоимость составила 500 USD, а стоимость производства всего около 20 USD. Прибыль была огромной!
 
 Однако потом кто-то слил стоимость производства, и цена продажи упала с 500 долларов США до примерно 100, а потом, наконец, до 30. Но на начальном этапе компания заработала десятки миллионов долларов прибыли. В общей сложности она заработала несколько сотен миллионов долларов США, когда спрос вырос.
 
 Что касается затрат на НИОКР, то общая сумма составила всего несколько миллионов. Она главным образом была использована для того чтобы испытать угол наклона головки вентилятора и винтовой линии.
 
 Фэн Ю не знал об угле спирали, но он помнил, что угол наклона должен быть 16 градусов.
 
 Кроме того, авиационный завод уже имел технологии, необходимые для разработки безлопастного вентилятора, но он был слишком большим и требовал минимизации и снижения эффективности. Это должен быть вентилятор, а не какие-то реактивные двигатели военного назначения. Нет необходимости делать его супер мощным.
 
 Услышав, что сказал Фэн Ю, Хоу Хайтао остался недоволен: "менеджер Фэн, как вы можете так говорить? Мы сотрудничали в прошлый раз, и вы уже испытали возможности нашего завода. Мы разработали предыдущий продукт за очень короткий промежуток времени, и тогда, я не понимаю, почему на этот раз мы должны перейти на фиксированные дивиденды?”
 
 Фэн Ю возразил: "тогда почему бы мне не нанять авиационный завод для разработки этой технологии? Я заплачу вам 1 миллион? Мало? 2? Назовите цену. Вы не хотите брать на себя риск, но все же хотите получить долю прибыли? На основании чего? Хотя на вашем заводе есть эти технологии, но не забывайте, что в городе Бинг есть еще технический и морской университеты. У них тоже есть эта технология!”
 
 Фэн Ю не возражал, что оба завода вновь хотели с ним сотрудничать. Но теперь проблема заключалась в том, что перспективы этого вентилятора были непонятными, и они не хотели рисковать, но в то же время желали получить деньги. Почему Фэн Ю должен согласиться на это?
 
 "Тогда 10 юаней это слишком мало. Моторный завод по-прежнему получает 30!”
 
 “Почему бы тогда вам не предоставить мне производственные мощности и рабочих. Тогда я тоже смогу предложить вам 30 юаней.”
 
 Вы не хотите ничего делать, но хотите более значительную долю? Нищие не должны быть столь разборчивы.
 
 Если бы не технологии, которыми владеет авиационный завод, Фэн Ю давно бы их бросил.
 
 Ли Шию внезапно заговорил: "директор Хоу, 10 юаней-это не маленькая сумма. Мои работники очень много трудятся, к тому же нам нужно обеспечить ещё производственную линию и машины. Все это всего за 30 юаней.”
 
 "15 юаней. Я позабочусь о том, чтобы продукт был разработан в кратчайшие сроки. Это не так уж и много. Если вы продадите 10 000 единиц, я получу всего лишь 150 000 юаней. Моей фабрике, как ни как, нужно найти инженеров и специалистов для того чтобы начать разработку этого продукт. Это также повлияет на наши военные заказы. Мы тоже заплатим за это высокую цену.”
 
 Фэн Ю презирал Хоу Хайтао. Опытные инженеры? Он говорит так, как будто Фэн Ю не платил за НИОКР. В последний раз, когда они сотрудничали, он уже заметил, что зарплаты инженеров, указанных в стоимости НИОКР, были в 6 раз больше, чем у остальных на заводе! Однако Фэн Ю не спросил его, куда делись эти деньги.
 
 "15 юаней? Как насчет 12? Цена пластичных материалов тоже совсем не маленькая. Вы все думаете, что вентилятор, который я хочу, так легко изготавливается? Мне это тоже не дёшево обойдётся. Я не могу прогнозировать продажи, и что мне делать, если этот проект не удастся? Сколько потерь я понесу?”
 
 В конце концов, они согласились на 13 юаней. Фэн Ю прыгал от радости. Хотя эти безлопастные вентиляторы не будут иметь значительного спроса в Китае, они будут очень популярны в Европе и США. Там проживало несколько сотен миллионов человек, и Фэн Ю подсчитал, что там будет продано не менее 1 миллиона единиц. Основываясь на розничной цене в 100 долларов за единицу и 50% прибыли, он сам получит около 50 миллионов долларов прибыли.
 
 Кто от такого откажется?
 
 Кроме того, эта технология безлопастного вентилятора будет использоваться для более популярного и практичного продукта, который захватит этот мир штурмом – сушилка для рук! Тогда его прибыль составит уже не менее 100 миллионов долларов США!
 
 После подписания контракта с авиационным и моторным заводами, Фэн Ю перевел 500 000 юаней на счёт авиационного завода. Он сказал Хоу Хайтао, что если они смогут разработать вентилятор до конца года, он даст им премию - 200 000 юаней!
 
 Закончив свои дела, Фэн Ю вернулся в школу. Его экзамены были уже совсем скоро, а он не хотел плохо их сдать.
 
 В то же время третья Средняя школа города Бин получила приглашение из Советского Союза. Письмо было подписано одним из ведущих университетов мира-Московским государственным университетом имени М. В. Ломоносова. Он занимал десятое место в мире. Если это было предложение по обмену студентами, он должен был отправить приглашение в университеты, например, в индустриальный университет города Бин или другие ведущие университеты Китая. Почему университет послал приглашение в среднюю школу города Бин?
 
 Примечания автора: сушилка для рук была разработана японцами в 1993 году, и первая модель была размером с диспенсер для воды. Внутри находилось кольцо, похожее на безлопастный вентилятор, а идея для таких вентиляторов пришла благодаря сушилке для рук.
 
 Кондиционер был изобретен давно, но он не был популярен в Европе и США. Его было слишком хлопотно устанавливать, он был громоздим, дорогим, шумным и использовал слишком много электричества. Именно поэтому электрические вентиляторы до сих пор были самым популярным средством охлаждения комнатной температуры.
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 В СССР было четыре всемирно известных вуза, а именно, Московский Университет, Ленинградский, Киевский (Украина) и Белорусский (Беларусь).
 
 И этот топ университет отправил приглашение третьей школе города Бин? Может они хотели набрать к себе студентов, которые получили хорошие результаты в Международной олимпиаде по Математике в прошлом году? Но этих студентов уже пригласили в университет Huaqing.
 
 Директор открыл конверт, в котором было письмо. Он был удивлен, что из тех учащихся, которым прислали приглашения, он знал только одного.
 
 Он помассировал виски и посмотрел на своего заместителя: “Это Фэн Ю с первого курса, зять господина Ли, который пожертвовал школе спортивный комплекс?”
 
 Заместитель кивнул: “да. Вообще в школе 2 студента с именем Фэн Ю. Одна девушка с третьего курса, а второй парень с первого.”
 
 “Посмотри на это приглашение. В чем его смысл?”
 
 Заместитель директора Сун взял у директора письмо и внимательно его просмотрел. Название Письма было очень длинным, но вполне понятным. Обычно летние лагеря, организованные университетами, приглашали студентов второго курса, которые, как правило, были очень способными и имели международные награды. Университеты приглашали их в летние лагеря с целью вербовки.
 
 Но если этот Московский университет хочет этого, они должны пригласить студентов 2 курса. Фэн Ю ещё учился на первом, и вообще, почему в этом приглашении говорилось исключительно о студентах первого курса? Это слишком странно!
 
 Может быть, люди из Советского Союза хотели выставить напоказ свою систему образования, и поэтому выслали приглашение третьей средней школе? на самом деле, она имела очень высокие стандарты и даже высоко ценилась на международном уровне. Третья Средняя школа города бин была одной из лучших в Китае и занимала третье место в рейтинге. Даже студент 1 курса не проиграл бы студента любого другого вуза.
 
 Но теми студентами, которых пригласил университет, были Фэн Ю и его друзья. Господин Ли говорил директору особенно о них позаботиться. Может быть, тут есть какая-то связь?
 
 Заместитель директора Сун посмотрел на список имен, первым в списке был Фэн Ю, затем Ли На, Вэнь Дунцзюнь и Лю Кун. Остальные 6 строк оставили пустыми.
 
 Заместитель директора сразу же понял, что это работа Ли Шицяна. Он решил позвонить Фэн Юю, чтобы спросить его об этом. Если не возникнет никаких проблем, он отвезёт эту команду в лагерь. Это была большая честь. Если он станет их лидером, и команда получит хорошие результаты, он может стать следующим кандидатом на должность директора, который уходит на пенсию через 2 года.
 
 “Директор, давайте я с этим разберусь. Это хорошая возможность. Если можно, я хотел бы быть ответственным за эту команду в летнем лагере.”
 
 Директор посмотрел на своего заместителя: "Учительница Сяофан тоже должна быть одной из участниц.”
 
 Сун кивнул: "я согласен, что она тоже подходит. Что мы будем делать с оставшимися местами?”-учительница Сяофан была племянницей директора, и Сун знал об этом и все понимал.
 
 "Хм, пусть с этим определится министерство образования. Я свяжусь с ними. Договорись со студентами и выбери хороших учеников с первого курса.”- Директор хотел использовать эту возможность. Приглашение приглашение, когда он был директором, и теперь, он мог даже получить повышение в Министерстве образования, прежде чем уйдет на пенсию. Если это произойдет, его пенсия значительно увеличится.
 
 Учитель объяснял Фэн Юю и остальным студентам ключевые моменты, которые нужно было принять к сведению перед сдачей экзаменов.
 
 Внезапно раздался стук в дверь. Он терпеть не мог, когда его прерывали в разгар занятий, особенно если это делали родители учеников. Он открыл дверь и уже хотел прочесть лекцию человеку, прервавшему его занятия. Но его сердитый взгляд смягчился, как только он понял, что это за человека.
 
 “Заместитель директора Сун, что случилось? Вы хотите посидеть на моем занятии?”
 
 Сун тут же замахал руками: "мне нужен ваш ученик Фэн Ю. Позовите его пожалуйста.”
 
 И снова Фэн Ю. Он действительно был родственником завуча.
 
 Фэн Ю тут же понял, что произошло, когда увидел заместителя директора. Должно быть, дело в их приглашении. Брат Ки оказался действительно надежным.
 
 Фэн Ю продолжал говорить своей семье, что его примут в один из лучших университетов. Либо в пекинский, в котором учились многие из ведущих ученых страны. Либо в Хуацин, в котором учились многие будущие лидеры Китая. К тому же в этих университетах учились многие будущие миллиардеры Китая.
 
 Фэн Ю хотел поступить в эти 2 университета, потому что хотел исполнить мечту своих родителей и свою собственную. Его родители просто хотели, чтобы он был выпускником авторитетного университета, в то время как Фэн Ю хотел поступить туда, чтобы обзавестись выгодными связями! Даже если эти люди не захотят работать на него, он сможет инвестировать в мечты этих людей. Конечным результатом также будет то, что он заработает много денег.
 
 Но как же ему туда поступить? Фэн Ю придумал идею, которая заключалась в том, чтобы заставить эти университеты самостоятельно искать его и зарезервировать для него место.
 
 “Вербовка" студентов подверглась критике, но университеты по-прежнему специально набирали старшеклассников, которые им нравились. Этим студентам гарантировалось место в университете, если они выполняли необходимые условия.
 
 Гарантированные места в университетах, как правило, получали лучшие студенты, получившие награды на национальных конкурсах или показавшие отличные результаты в школе.
 
 Какая успеваемость была у Фэн Юя? Кроме того, что его шурин пожертвовал деньги на восстановление баскетбольной площадки, у него больше ничего не было. Его репутация среди студентов была ужасной!
 
 Таким образом, Фэн Ю придумал способ создать себе верительные грамоты, поучаствовав в международном летнем лагере. В сочетании с помощью своего шурина 3-4 из них всех должны получить гарантированные места в университете. Лучший студент, Лю Кун, со своими результатами должен суметь попасть в любой университет, который только захочет.
 
 А если план Фэн Ю не сработает, он отыщет университетских профессоров и спонсирует их исследования, чтобы они “пригласили” его в университет. Фэн Ю верил, что найдутся профессора, которые захотят это сделать.
 
 Заместитель директора Сун немного поболтал с Фэн Юем и понял, что все устроил его шурин. Это было здорово! В следующем году их школа станет более известной, и имя ответственного за команду, которая поедет в этот лагерь, также будет опубликовано в статьях по всей стране. Это было приглашение от Московского университета!
 
 Фэн Ю попросил заместителя директора добавить имя Чжан Хань. Когда он просил Кириленко сделать это соглашение, Вэнь Дунцзюнь и она еще не были вместе. Сун, на самом деле, в любом случае сделал бы это. Даже директор школы знал эту девочку.
 
 Заместитель директора должен тщательно подумать над оставшимися пятью местами. Он должен сохранить одно место для директора, 2 для себя, а оставшиеся 2 для секретаря и его заместителя. Это было необходимо, чтобы угодить секретарю и заручиться его поддержкой, когда его повысят до директора.
 
 Заместитель директора Сун продолжал улыбаться, даже когда вернулся в свой кабинет. Он очень удачно встретил Ли Шицяна и взял Фэн Ю в школу!
 
 Примечания автора: Московский университет занимал 8-е и 12-е места, а Ленинградский-28-е. Киевский университет раньше высоко ценился, но потом его рейтинг упал. Ходили слухи, что большинство профессоров переманили в Московский университет. Самым высоким местом, которое занимал белорусский университет было 9-е.
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 "На сегодняшней встрече я объявлю хорошие новости. Наша школа только что получила письмо от Московского университета, который приглашает наших студентов посетить их летний лагерь.”-громко объявил директор.
 
 “Что? Директор, я правильно расслышал? Московский Университет?”-переспросил секретарь школы, делая ударение на слове университет.
 
 “Совершенно верно. Московский Университет!”
 
 “А сколько мест? Они приглашают 3 студентов второкурсников?”- Секретарь думал о том же, о чем и директор. Московский университет, должно быть, нацелился на двух математических гениев.
 
 "Нет, они приглашают студентов первого курса. В общей сложности 10 мест для студентов и 5 для сопровождающих преподавателей. Университет обеспечит всем питание и проживание. Есть еще одна хорошая новость, мистер Ли, тот человек, который построил нам новую баскетбольную площадку, купит авиабилеты.”
 
 Это заместителю директора сказал Фэн Ю. Но на самом деле он сам купил билеты.
 
 “Первокурсники? Что все это значит? В целом, это очень хорошо для репутации нашей школы!”-крикнул заместитель секретаря.
 
 Все говорили какие-то ненужные любезности, и именно секретарь спросил: “директор, как мы будем распределять места? Мы будем это обсуждать?”
 
 Директор ничего не сказал, переглянувшись со своим заместителем. Сун сразу же понял, что нужно делать, и откашлялся: “другая сторона хотела, чтобы студенты испытали, каково это-находиться во всемирно известном университете. Я учился в Советском Союзе раньше и хорошо говорю по-русски. Так что я буду руководить командой. Учительница Хуа со второго курса в этом году показала хорошие результаты, поэтому она тоже должна присутствовать. Министерство образования позаботится об оставшихся учителях.”
 
 Секретарь и его заместитель надеялись, что Сун скажет им, что школа предоставила оставшиеся места им, но вместо этого он переложил эту ответственность на Министерство образования. Это их очень разозлило.
 
 Но они ничего не могли сделать. Хотя у них были связи, они не могли пойти против Министерства. Этим должен заниматься директор. Они полагали, что он все равно даст им какие-то компенсации в отношении студенческих мест.
 
 Видя, что секретарь и остальные ничего не говорят, заместитель Сун продолжил: “Мы утвердили 8 студентов, которые поедут в этот лагерь. Фэн Ю, Вэнь Дунцзюнь...... Чжан Хань……”
 
 "Подождите, заместитель директора Сун, кто утвердил этих 8 студентов? Почему именно они? На основании их результатов или рекомендаций учителей? Или это вы принимали решение?”- Секретарь прервал заместителя директора. Он был взбешен. Он слышал только о Чжан Хане из всех 7 зачитанных имен. Кто назначил остальных студентов?
 
 Заместитель секретаря тоже заговорил: "заместитель директора Сун, не следует ли сначала обсудить места студентов с преподавательским составом, прежде чем утверждать список? Никто не приходил в мой отдел, чтобы узнать об успеваемости студентов."-Заместитель секретаря курировал учебный отдел, который имел большой авторитет в школе.
 
 Сун посмотрел на директора, который смотрел на свою чашку так, словно это было восьмое чудо света.
 
 Он понимал, что директор хочет, чтобы он принял удар на себя.
 
 "Секретарь Чжао, заместитель секретаря Лю, мы не утверждали этот студентов. Московский университет сам выслал список из 4 студентов, среди которых были Фэн Ю, Ли На, Вэнь Дунцзюнь и Лю Кун. Все здесь должны знать, кто отец Чжан Хана, так что мне, надеюсь, не нужно ничего объяснять.”
 
 "А где письмо-приглашение? Позвольте мне посмотреть.”-Секретарь сердито посмотрел на заместителя директора. Он хотел знать, что такого особенного в этих 4 студентах.
 
 Сун передал ему письмо с приглашением. Если секретарь осмелится убрать кого-либо из списка, указанного в пригласительном письме, скорее всего оно станет недействительным.
 
 Заместитель директора не мог дождаться, когда секретарь и его заместитель выступят против участия этих 4 студентов и оскорбят Ли Шицяна. Таким образом, он смог бы получить оставшиеся 2 студенческих места. Он был самым близким к ли Шицяну, и именно поэтому он осмелился самостоятельно выбрать 2 студентов, на 1 больше, чем директор.
 
 Заместитель секретаря вышел на некоторое время, а вернулся е с результатами экзаменов. Лю Кун, лучший студент по результатам экзаменов в середине семестра и в конце года, имел право на участие в этом лагере.
 
 Результаты Ли На тоже были неплохими. Она постоянно росла и была в топ-20. Ее можно считать одной из лучших студенток. Однако Фэн Ю и Вэнь Дунцзюнь были лишь средними учениками. Они были чуть лучше средников. Почему их пригласили?
 
 “Старина Сун, я не буду много говорить об остальных, но Фэн Ю и Вэнь Дунцзюнь не должны туда ехать. Результаты этих 2 студентов были средними и они ничего не внесли в школу?”- Заместитель секретаря уставился на Суна раскосыми глазами.
 
 Тот спокойно ответил: "это приглашение, и в нем конкретно говорится, что они приглашают этих студентов. Как мы можем изменить этот список? С какой стати?”
 
 “Потому что они не очень хорошие ученики! Если мы их отпустим туба, это будет позор для нашей школы! До меня доходили слухи, что семейное происхождение Фэн Юя не заслуживало доверия. Я думаю, что эти 2 студента не имеют права посещать летний лагерь! Их нужно убирать из списка!”-громко закричал заместитель секретаря.
 
 “Места сопровождающих преподавателей вы и так рассмотрели без нас, а теперь хотите ещё занять места всех студентов? Тогда как насчет секретаря Чжао и меня? Мы тоже являемся лидерами этой школы!”
 
 “Лю, пожалуйста, следите за словами. Мы все учителя и не должны позволять слухам влиять на наши взгляды. Времена изменились!”-сказал Сун. В глубине души ему хотелось, чтобы заместитель секретаря стукнул кулаком по столу и настоял на своем. Было бы лучше, если бы он смог затащить секретаря Чжао с собой, чтобы сменить Фэн Юя. Таким образом, директор и заместитель директора получат оставшиеся 2 ученических места.
 
 Взрыв~~
 
 “Да что ты говоришь? Эти двух студентов нужно менять!”- Прежде чем заместитель секретаря успел что-либо ответить, секретарь сильно стукнул кулаком по столу. Он тоже был одним из представителей предыдущих поколений.
 
 Директор продолжал смотреть на свою чашку. Раз уж его заместитель хотел быть лидером команды и забрать себе студенческие места, пускай сам со всем разбирается.
 
 Сун парировал: "секретарь Чжао, это вы будете нести ответственность, если что-то пойдет не так?”
 
 Теперь секретарь оказался в неловком положении, но он все равно должен был возразить. Но он был обязан что-нибудь возразить. Директор может уйти на пенсию в конце года, и имеет он будет бороться с заместителем директора за главную должность. Как он может позволить этому человеку догнать себя?
 
 “Я понесу ответственность, если что-то пойдет не так. В чем проблема?Все дело в результатах тех 2 студентов. Я думаю, что они не достаточно квалифицированы!”
 
 В этот момент директор кашлянул и сказал: “Это собрание. Хватит ссориться. Если бы учителя услышали нас, что бы они подумали? Помните, что все вы в первую очередь учителя, а уже потом лидеры. Вы все должны подавать хороший пример другим! Это просто места в летнем лагере, а вы боретесь за них как не пойми кто. Все уходите и подумайте об этом дома. Мы продолжим обсуждение завтра!”
 
 Секретарь и его заместитель вышли из комнаты, чтобы обсудить, какого студента они будут выдвигать. Они хотели получить, по крайней мере, 2 студенческих места. Если бы директор ничего не сказал, они замахнулись бы даже на 3!
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 Секретарь и его заместитель сели за стол переговоров. Они действительно не имели права менять студентов, указанных в пригласительном письме, но это не значит, что они не станут этого делать. А что, если студенты уйдут добровольно?
 
 Таким образом, Фэн Юя и Вэнь Дунцзюнь вызвали в кабинет секретаря. Он решил “по-хорошему" уговорить их уйти добровольно. Он предложил им компенсацию, заявляя, что они все равно были хорошими студентами.
 
 “Что? Вы сказали, что нас приглашают в летний лагерь, организованный Московским государственным университетом? Это веселый Летний лагерь?”-взволнованно переспросил Вэнь Дунцзюнь. Он не ожидал, что ему так повезет. Но почему Фэн Ю был такой грустный? Они ведь поедут в Советский Союз!
 
 “Это верно, на этот раз вы должны представлять нашу школу, город Бин, Лунцзян и даже среднюю школу Китая. Поэтому, школа намерена отправить в лагерь лучших студентов. Но у вас обоих результаты……”
 
 Лицо Вэнь Дунцзюня изменилось: "секретарь, о чем вы? Разве этот университет не пригласил нас? Какие ещё могут быть проблемы?”
 
 "После рассмотрения, школа выбрала нескольких студентов, которые могут представлять нас и поехать в этот лагерь. Поэтому, я советую вам обоим уступить свои места."-Секретарь заметил, что намеки на них не действуют, поэтому сказал прямо. Даже при поддержке заместителя директора, эти двое не осмелятся пойти против его желания. Он-секретарь школы. Номер 2!
 
 “Отказаться? И зачем нам это делать?”- Вэнь Дунцзюнь был недоволен. Это был шанс поехать за границу, с чего бы им вдруг отказываться.
 
 “Я уже объяснил вам причину. Я больше не буду ничего говорить. Конечно, школа предоставит вам обоим некоторую компенсацию. Вы оба получите в этом году награды лучших студентов.”
 
 Фэн Ю посмотрел на секретаря с усмешкой. Посоперничать за квоту лучшего студентов? Мда, без него в школе будет гораздо лучше!
 
 Сун явно знал обо всех нюансах этого дела, но ничего не сказал секретарю. Должно быть, он тоже не замышляет ничего хорошего.
 
 “Фэн Ю, почему ты молчишь? Скажи мне свое решение. Школа может даже номинировать вас обоих на премию лучших студентов. Вы оба получите 10 дополнительных баллов на вступительные экзамены в университет города Бинг."-Секретарь увеличил вознаграждение. Конечно, шанс попасть в университет и получение премии - это две совершенно разные вещи.
 
 “Прекрасно, Секретарь. Я скажу вам свое решение.”
 
 Услышав Фэн Юя, секретарь заулыбался. В школе все еще оставались послушные ученики. Вэнь Дунцзюнь в шоке посмотрел на Фэн Юя. Он думал, что этот парень был тем ещё мятежником, и на собирался так просто уступать свое место.
 
 "Я решил отказаться!”
 
 Отказаться!
 
 Секретарь все еще думал, что Фэн Ю был послушным учеником, и даже хотел похвалить его, но вдруг услышал слово отказаться.
 
 В смысле? Как он может отказаться! Почему он осмеливается сделать это?
 
 Неужели он действительно думал, что может сделать все, что захочет, при поддержке заместителя директора?
 
 Бах!
 
 Секретарь сильно стукнул кулаком по столу: "Да что с вами такое? Я вас тут ещё и уговариваю. Позвольте мне сказать одну вещь. Мне все равно, согласны вы оба или нет, все уже решено!”
 
 Фэн Ю все еще усмехался: "Если нас обоих там не будет, никто не сможет поехать!”
 
 “Что ты сказал? Ты смеешь угрожать мне? Ты все еще студент. Штрафные очки. Ты должен быть наказан!” Секретарь был в ярости. Студент из его школы осмелился ответить ему? Это была третья Средняя школа, а не какое-то ремесленное училище. Он должен преподать этому сопляку урок!
 
 “Прежде чем наказывать меня, подумайте, как вам самому избежать наказания. Вы пытались заставить нас отказаться от наших собственных мест. Вы когда-нибудь задумывались о причинах, по которым заместитель директора не согласился на это?”- Фэн Ю улыбался и смотрел секретарю прямо в глаза.
 
 Секретарь на мгновение замолчал. Правильно, даже если заместитель директора особо заботится о Фэн Юе, из-за своего шурина, он не должен так переживать за Вэнь Дунцзюне. Его отец был всего лишь заместителем управляющего фермой. Его ранг был слишком низок, чтобы он считался хотя бы государственным служащим города Бинг.
 
 “Вы знаете, что мой шурин спонсирует авиабилеты на этот лагере? Вы думаете, это единственная причина? А вы не задумывались, почему наши имена указаны в приглашении?”
 
 Лицо секретаря изменилось. Может ли этот Фэн Ю иметь связи с высокопоставленными лидерами? Имена в приглашении были указаны не случайно? Невозможно. Имена должны быть выбраны случайным образом. Это же Московский государственный университет. Как может быть такое, что у Фэн Юя были с ним связи?
 
 “Вы знаете, почему Московский университет хотел, чтобы студенты из нашей школы посещали их Летний лагерь? Вы знаете, почему они решили пригласить только первокурсников? Почему наши имена в списке приглашенных? Почему я первый в списке?”- Продолжал Фэн Ю.
 
 Секретарь потрясенно уставился на него. У Фэн Юя действительно был какой-то влиятельный родственник?
 
 Вэнь Дунцзюнь посмотрел на Фэн Юя как на идиота и спросил: "почему?”
 
 Он не понимал, откуда Фэн Ю знал о пригласительном письме, и почему его имя было первым в списке. Что в этом такого? Они должна быть в алфавитном порядке.
 
 Фэн Ю указал на себя и медленно сказал: "это потому, что этот летний лагерь был организован для меня!”
 
 Секретарь вскочил со стула и недоверчиво вскрикнул: "невозможно! Это Московский университет, а не какие-то отечественные вузы. Даже если у твоей семьи есть связи, ты не сможешь распространить свое влияние на Советский Союз!”
 
 Фэн Ю покачал головой и посмотрел на секретаря как на идиота: “вы не знаете, что моя семья занимается бизнесом? Вы не знаете, что компания моей семьи каждый месяц продавала Советскому Союзы продукции на несколько миллионов рублей?”
 
 Глаза секретаря расширились: "твоя семья ежемесячно заключает деловые сделки на сумму в несколько миллионов рублей?”
 
 “Тогда знаете ли вы, что наша компания использует поезда Советской Армии для перевозки товаров? Знаете ли вы, что я являюсь постоянным посетителем городского правительства и внешнеторгового ведомства? Вы знаете, сколько стоит машина, на которой я езжу по выходным? Не дорого, где-то 500 000-600 000 юаней.”
 
 Советская Армия? Семья этого Фэн Юя имела деловые отношения с армией? Это провинциальная армия или армия Советского Союза?
 
 Постоянный посетитель городского правительства и внешнеторгового ведомства? Это были гораздо более влиятельные подразделения, чем Министерство образования!
 
 Что? Автомобиль стоимостью 500,000-600,000 юаней? Секретарь никогда не ездил на автомобиле даже за 50 000-60 000 юаней!
 
 Фэн Ю продолжал его шокировать!
 
 “Когда вы в первый раз узнали об университете, организующим летний лагерь для первокурсников средней школы? Без меня такого лагеря не было бы! Каждый год в Московском университете проводится летний лагерь для старшеклассников, и именно для тех, кто участвует в математическом конкурсе. Конкурс начинается в день проведения этого летнего лагеря. А этот летний лагерь был организован специально для меня!”
 
 От каждого слова Фэн Юя челюсть секретаря опускалась все ниже и ниже. Он не ожидал, что все вот так обернется. Другие могут не знать об этом, но заместитель директора должен быть в курсе. Черт, его обманули!
 
 Да и заместитель секретаря нашел какой-то глупый предлог, чтобы избежать этой встречи с Фэн Юем. Он хотел воспользоваться этим летним лагерем, но, в то же время, пытался избежать возможной ответственности? Секретарь наконец-то понял, что он единственный дурак, которому придётся разбираться с этим в одиночку!
 
 “После всего вышесказанного вы все еще думаете, что мы должны уступить наши места другим?”
 
 Секретарь откинулся на спинку стула и пробормотал: “все нормально. Вы оба можете вернуться в класс. Меня больше не волнует студенческая квота.”
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 Фэн Ю и Вэнь Дунцзюнь довольной походкой вышли из кабинета секретаря. Вэнь Дунцзюнь потянул Фэн Юя за рукав и сказал: "Пожалуйста, помоги Чжан Хань тоже получить место.”
 
 “Да, я уже. Всего будет 5 человек из нашего класса. Ты, я, Ли На, Лю Кун и Чжан Хань. Остальные места школа распределит сама. С таким опытом и текущими оценками, мы сможем поступить в лучшие университеты Пекина!”-сказал Фэн Ю с высоко поднятой головой. Он ждал, что Вэнь Дунцзюнь выразит ему свою благодарность.
 
 Однако он обернулся и заметил, что этого идиота уже нет. Он побежал рассказывать новости Чжан Хань.
 
 Черт. Некоторые люди готовы пролить кровь ради своих друзей, а этот Вэнь Дунцзюнь-тот человек, который скорее прольёт кровь своих же друзей!
 
 Борьба за студенческую квоту летнего лагеря подошла к концу. Но в городе руководители Комитета по образованию и Министерства образования попрежнему продолжали спорить из-за квоты учителя и должности руководителя коллектива!
 
 Директор школы сообщил об этом приглашении в Министерство образования, и все были жутко взволнованы новостью. Они обсуждали, каких учителей послать в этот лагерь. Это была отличная возможность получить верительные грамоты и повышение по службе.
 
 Однако, спустя некоторое время, эта новость просочилась в Комитет образования, и его глава прямиком отправился в Министерство образования требовать квоты. Он хотел получить, по крайней мере, 2 места!
 
 Обе стороны хотели эти драгоценные места. В итоге они вместе пошли к высшим должностным лицам, которые работали в городском правительстве. Когда городские лидеры услышали эту новость, они оба задались вопросом, почему Московский государственный университет пригласил именно третью среднюю школу? Логичнее было бы пригласить технический университет, разве нет?
 
 Директор пошел в городской офис Правительства, чтобы объяснить все руководителям. Он не упомянул, что это приглашение пришло благодаря Фэн Юю, вместо этого утверждая, что это произошло благодаря ему и заместителю Суну. Он сказал, что так случилось потому, что Сун раньше учился в Советском Союзе, а сейчас использовал свои связи, чтобы получить это приглашение.
 
 Хотя лидеры ему не поверили, других объяснений они придумать не могли. Единственным человеком, который был глубоко погружен в свои мысли и молчал, был Чжан Жуйцян, который отвечал за отделы образования, науки, культуры и здравоохранения. Он чувствовал, что это должно иметь какое-то отношение к Фэн Юем.
 
 Если этот парень мог импортировать дешевую и передовую технику и технологии из Советского Союза, использовать советские военные поезда для перевозки своих товаров, то для него не должно стать проблемой создать летний лагерь.
 
 Кроме того, почему выбрали именно третью школу? Почему именно первокурсников? Он невзначай спросил директора о студентах, которые собираются поехать в этот лагерь, и, что неудивительно, услышал имя Фэн Юя. Теперь Чжан Жуйцян был абсолютно уверен, что это была работа Фэн Юя!
 
 Пока он смотрел, как спорят руководители Министерства образования и Комитета, его вдруг осенило. Московский университет был очень развит в технологическом смысле. Если бы они смогли посетить лабораторию, то могли бы скопировать то, что делали профессор Цянь и другие профессора, когда посещали военный завод. Они могли тайно изучить эти технологии в Московском университете.
 
 Чжан Жуйцян рассказал лидерам города свои мысли. Глаза обоих тут же засияли. В городе есть человек, который занимался изобретениями и имел связи с Советским Союзом? Если бы эта идея могла сработать, то это стало бы большим достижением.
 
 Хммм... никто не должен получать квоту учителей. Город хочет оставить её для профессоров из университетов. Они передадут имена профессоров, которые станут сопровождающими, в третью среднюю школу.
 
 Профессора должны согласиться на это, узнав, что они смогут посетить лабораторию Московского университета. Однако университеты не должны будут скрывать эту информацию. Он должны будут передать ее городскому правительству!
 
 Этот вопрос можно обсудить позже!
 
 Бах!
 
 Мэр вдруг стукнул кулаком по столу: "хватит спорить. Какое отношение эта квота имеет к Министерству образования или Комитету? Вы все учителя из третьей средней школы? Никого из Министерства образования или Комитета по образованию я туда не отпущу!”
 
 Руководители были шокированы тем, что сказал мэр. Они хотели получить хотя бы 1 место, но теперь, и о нем можно было забыть. Если бы они знали во что это выльется, они бы обсудили все наедине.
 
 Директор тоже оказался в неловком положении. Откуда ему было знать, что эта новость так разлетится по городе и даже дойдёт до лидеров? Если бы он представлял такой исход, он бы просто дал им еще 1 место. Ладно, забудем об этом.
 
 Секретарь горкома партии вдруг заговорил: "человека, возглавляющего команду, тоже предстоит выбрать. это может быть профессор из Технологического университета. Таким образом, мы сможем продемонстрировать образовательное мастерство нашего города.”
 
 Руководители Министерства образования и Комитета, наконец, поняли, что происходит. Городское правительство хотело получить всю квоту учителей! Какое отношение технологический университет имеет к третьей средней школе?
 
 ……
 
 “Лидер, зачем ты позвал меня сюда?"-Фэн Ю сидел на диване в кабинете Чжан Жуйцяна, счастливо улыбаясь. Его инвестиции в их отношения уже давали результаты.
 
 “Я слышал, что Московский университет прислал приглашение на летний лагерь в твою школу?”-спросил Чжан Жуйцян, подняв брови.
 
 “Именно так. А я тот, кто за всем этим стоит. Я хочу получить кое-какие документы на место в Университете."-Фэн Ю не пытался скрыть этого факта.
 
 Чжан Жуйцян покачал головой: "Ты действительно щедр к себе. Из-за места в Университете ты готов воспользоваться своими связями в Советском Союзе! Позвольте мне спросить тебя, Московский университет является одним из лучших университетов. Будешь ли ты посещать их лабораторию или исследовательские учреждения во время этого визита?”
 
 Фэн Ю ответил: "Какой смысл? Мы только первокурсники, и ничего такого не понимаем.”
 
 “тебе этого не понять. Это нужно для сопровождающих учителей! Просто скажи мне, возможно это или нет. Если это возможно, то я соглашусь на одну твою просьбу. Если, конечно, она будет адекватной!”
 
 “Учителя? Даже учителя будут не в состоянии в таком разобраться.”- Сказал Фэн Ю. Учителя из третьей средней школы не смогли бы понять, что происходит в университетской лаборатории и научно-исследовательских учреждениях. Может быть, преподаватель Университета мог бы, и то, только с соответствующей специализацией.
 
 “А если преподаватели -это профессора из Технологического университета?”-Чжан улыбнулся.
 
 Фэн Ю был шокирован: "Вы пытаетесь заставить профессоров технологического университета выдать себя за учителей третьей средней школы и поехать в Московский университет, чтобы украсть информацию?”
 
 Чжан Жуйцян ответил ему с очень серьезным лицом: “да что ты такое говоришь? Им просто стоит там побывать и поучиться у них! Кроме того, профессора из Технологического университета могут занимать должности в третьей средней школе. Они могут быть начальниками учебного отдела или членами партии. Они, безусловно, учителя твоей третьей средней школы!”
 
 Многие научные методы требовали лишь некоторого вдохновения, и если бы профессора Технологического университета смогли посетить исследовательские объекты Московского университета, они могли бы получить все, что нужно.
 
 Это можно было бы считать вкладом в нацию, а у Фэн Ю, в случае чего, попозже сможет обратиться с просьбой к Чжан Жуйцяну. Он решил, что будет стараться изо всех сил, лишь бы это произошло.
 
 Хммм...... какую просьбу он должен предъявить городскому правительству?
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 Фэн Ю попросил Кириленко организовать экскурсию по самым интересным местам, вроде центра ядерных исследований и Научно-Исследовательского Института механики. Фэн Ю объяснил это желание тем, что хочет похвастаться перед своими друзьями, когда вернется домой.
 
 Хоть Кириленко и показалось это странным, он все же согласился на просьбу Фэн Юя. Не должно быть ничего страшного в том, что несколько старшеклассников и учителей посетят эти места.
 
 Фэн Ю передал сообщение Чжан Жуйцяну, а тот жутко разволновался. Он немедленно доложил обо всем мэру и другим руководителям. А те уже быстро выбрали молодых профессоров, которые специализировались в этих областях. Они должны были стать преподавателям в третьей средней школе на время этого учебного года, а уже потом сопроводить учеников в летний лагерь.
 
 Экзамены закончились, и Фэн Ю знал, что он все хорошо сдал. Оценки должны быть примерно те же, что и на предыдущих экзаменах. Вэнь Дунцзюнь очень старался, но на этот раз рядом с ним не оказалось лучшего студента третьего курса, чтобы помочь ему списать. Его результаты в этот раз будут не так хороши, как в прошлый.
 
 Но Фэн Ю заметил, что в Вэнь Дунцзюне не было и намека на печаль. Он не боялся получить взбучку от отца за свои плохие оценки?
 
 Вэнь Дунцзюнь самодовольно ответил Фэн Юю, что он сосредоточился на изучении русского языка, и это нормально, что оценки по другим предметам могут немного ухудшиться. Разве это не хороший предлог?
 
 Черт, у этого идиота слишком толстая кожа. Фэн Ю всегда испытывал уважение к этой его черте. Похоже, этот идиот действительно годился на государственную службу!
 
 Однажды Фэн Ю спросил Вэнь Дунцзюня о его мечтах. Он спросил его, хочет ли тот преследовать ту же цель, что и он, которая заключалась в том, чтобы уйти на пенсию в возрасте 30 лет и начать путешествовать по всему миру. Они могли бы посетить Антарктиду и посмотреть на антарктических пингвинов, легендарную Аврору или подняться на Гималаи.
 
 Но Вэнь Дунцзюнь серьезно посмотрел на Фэн Юя и переспросил: "Антарктида? Пингвины? Они вкусные? У них не слишком жирное мясо?”
 
 Позже Фэн Ю пришёл к выводу, что Вэнь Дунцзюня не стремился к знаниям, поскольку они не сделали бы его счастливым; он не искал совершенной истории любви, поскольку уже встретил ты девушку, которую любил; он не жаждал совершенного тела, поскольку был уверен, что его тело и так было совершенным все это время; единственное, чего он хотел, - это еда!
 
 С тех пор Фэн Ю не пытался помочь Вэнь Дунцзюню планировать свое будущее и даже перестал давать советы другим. Если они преуспеют в жизни, они не будут ему благодарны, но если они потерпят неудачу, виноват останется он.
 
 Помочь Вэнь Дунцзюню поступить в Пекинский университет было лучшим, что Фэн Ю мог для него сделать. Этот человек должен был сам пройти оставшуюся дорогу. Если он окажется в беде, все, что ему нужно будет сделать, это позвонить Фэн Ю, который изо всех сил постарается помочь ему.
 
 С будущей деловой империей Фэн Юю будет легко помочь Вэнь Дунцзюню получить политические достижения для продвижения по службе.
 
 Эти несколько дней Фэн Ю сидел дома, изучая заводы, которые он собирался посетить в Советском Союзе. Однако, все они были уже на грани закрытия. Фэн Ю задумался над тем, какое оборудование подходит для использования в Китае. Было бы лучше, если бы передовые технологии появились вместе с оборудованием.
 
 “ты каждый день просматриваешь все эти документы, тебе не скучно? Разве не лучше готовиться к поездке в Советский Союз?”- Спросил Вэнь, валявшийся на диване.
 
 Фэн Ю закатил глаза. Этот придурок каждый день говорит об одном и том же. Он попросил у родителей денег, чтобы купить новой одежды и даже новый баскетбольный мяч. И все это, чтобы подготовиться к поездке?
 
 “Продолжай смотреть телевизор. Я не хочу разговаривать с ленивым бездельником.”
 
 Кому понравится читать эти скучные документы? Но все дело было в деньгах! Каждый комплект "устаревшей" техники, импортированной из Советского Союза, принесет высокую прибыль, и Фэн Ю станет на шаг ближе к своей мечте уйти на пенсию в возрасте 30 лет!
 
 Вэнь Дунцзюнь продолжал смотреть свою телепрограмму и вдруг закричал: "Фэн Ю, Фэн Ю, иди сюда, Быстро, иди и посмотри на это!”
 
 Фэн Ю отложил документы и сделал несчастный вид: "в чем дело? Ты увидел НЛО?”
 
 “Подойди и посмотри, в церкви есть бодхисатва!”- Вэнь Дунцзюнь указывал на телевизор и кричал.
 
 Что? Бодхисаттва в церкви? Фэн Ю был удивлен. Как такое возможно? Хотя он был свободным мыслителем, он знал, что бодхисаттва и церковь были из разных религий. Как мог кто-то из китайских легенд появиться в западной церкви? Может быть, какие-то изменения оказались вызваны тем, что он изменил историю?
 
 Фэн Ю посмотрел на телевизор и потерял дар речи: "черт, это же Дева Мария. Хватит нести чушь!”
 
 Вэнь Дунцзюнь озадаченно переспросил: “Это не Бодхисатва? Они очень похожи……”
 
 “Если ты хочешь встретиться с Чжан Хань, иди. Если нет, поиграй в баскетбол. Я занят зарабатыванием денег. Каждая моя минута стоит десятки тысяч юаней!”-Фэн Ю беспомощно посмотрел на Вэня. Почему этот идиот не может дать ему спокойно поработать? Он был очень занят!
 
 Вэнь Дунцзюнь встал и ответил: "Хм, это всего лишь несколько документов. Предоставь это мне. Я могу сделать все это менее чем за 10 минут. И тогда, тебе придется играть со мной в баскетбол!”
 
 Через 5 минут Вэнь Дунцзюнь бросил все документы на стол. Все было на русском языке, еще и с кучей технических терминов. Он ничего не понимал!
 
 Если бы он знал об этом раньше, он бы присоединился к подготовке к летнему лагерю, а не остался дома с Фэн Юем!
 
 Третья Средняя школа сделала большой акцент на этом летнем лагере. Поскольку студенты будут представлять школу, город Бин, провинцию Лунцзянь и даже весь Китай, они должны были пройти подготовку. У них осталась 1 неделя, чтобы сделать это.
 
 Что касается того, почему летний лагерь начинается так поздно, все дело в то, что ему нельзя было пересечься с летним математическим лагерем Московского университета. После того, как этот лагерь закончится, они смогут открыть новый для Фэн Юя.
 
 Причина, по которой ему не нужно было посещать подготовку, заключалась в том, что он хорошо говорил по-русски. Он даже мог бы быть учителем русского языка.
 
 Поскольку Вэнь Дунцзюнь на уроках сидел рядом с Фэн Юем, он тоже заинтересовался чтением русских романов Фэн Юя. Он и сам довольно неплохо говорил на этом языке. Поэтому его тоже освободили от подготовки. Он хотел только сидеть дома и бездельничать.
 
 Он думал, что, оставаясь дома, он сможет играть с Фэн Ю, но тот занимался только своими документами. Фэн Ю сказал ему, что эти документы очень важны, но он сам прочитал некоторые из них, и не нашёл там ничего особенного.
 
 Вэнь Дунцзюнь знал, что Фэн Ю был умнее его и знал, как делать бизнес и зарабатывать деньги. Вот почему семья Фэн внезапно стала такой богатой. Но Вэнь Дунцзюнь не понимал зачем он продолжал так много работать, если уже был богат и даже купил ферму в округе? Его денег семье Фэн хватило бы на несколько жизней.
 
 Фэн Ю просто ответил ему, что он не знает, насколько богаты были люди за границей. Прежде чем уйти на пенсию, он хотел стать самым богатым человеком в мире!
 
 ……
 
 Время летело быстро. Фэн Ю и остальные уже сели в самолет до Москвы. Мест в первом классе не было и Фэн Ю был этим очень недоволен. Но Вэнь Дунцзюнь и остальные ученики просто не могли усидеть на месте. Они были слишком возбуждены. Вэнь Дунцзюнь смотрел в окно на облака.
 
 Фэн Ю попросил одеяла для Ли На и себя. Он попытался найти удобную позу, чтобы немного поспать. До Москвы оставалось еще несколько часов пути.
 
 Выйдя из самолета, Фэн Ю потянулся и огляделся вокруг. Это и есть Москва?
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 Хотя Фэн Ю проживал вторую жизнь, это был первый раз, когда он оказался в Москве. Это было не популярное туристическое направление, и в своей предыдущей жизни он никогда даже и не думал о посещении Москвы.
 
 На этот раз Фэн Ю был здесь не чтобы отдохнуть. У него было 2 цели. Во-первых - получить верительные грамоты и место в Пекинском университете. Во-вторых - посетить заводы вместе с Кириленко. Он хотел выкупить некоторые полезные машины и технологии в Китай.
 
 “Директор Сун, я хочу подать заявление, чтобы отлучиться. Один из моих друзей заберёт меня.”
 
 Сун нахмурился: "Фэн Ю, сегодня первый день летнего лагеря. Ты еще даже не доехал до него, а уже хочешь уйти? Это неправильно.”
 
 Фэн Ю улыбнулся: "Это не проблема. Оргкомитету будет все равно. Слушайте, мой друг уже здесь и ждёт меня.”
 
 2 Лендровера с советскими военными номерами въехали на перрон и остановились рядом с самолетом. Кириленко вышел из машины, раскинул руки и направился к Фэн Юю.
 
 “Мой дорогой Фэн, давно не виделись.”
 
 “Брат Ки.”-Фэн Ю поспешно вырвался из объятий Кириленко. Однако тот был слишком силен и почти задушил Фэн Ю своими объятиями.
 
 “Привет, ты, должно быть, руководитель команды третьей школы. Я организатор этого летнего лагеря. Теперь, Фэн Ю должен поехал со мной, нам нужно кое с чем разобраться. Вот мое удостоверение.’
 
 Директор Сун увидел, что Фэн Ю знает этого крепкого русского, который назвал себя организатором лагеря. Поэтому он согласился, но попросил Фэн Ю позвонить, если он решит не возвращаться на ночь.
 
 Ли На и остальные знали, что Фэн Юй покинет команду перед поездкой, но не думали, что это произойдёт, как только они приедут. Однако они были слишком переполнены волнением от пребывания в Московском университете, чтобы долго думать о нем.
 
 В машине Фэн Ю с любопытством спросил: "брат Ки, как так получилось, что ты организатор этого летнего лагеря?”
 
 Кириленко ответил, изо всех сил стараясь сдержать смех: “Ты тоже мне поверил? Я только что это придумал. Удостоверение личности, которое я показал, было обычным пропуском.”
 
 Фэн Ю только покачал головой и рассмеялся.
 
 Машина подъехала к ресторану. Это был ресторан традиционной советской кухни. В нем подавали местные советские деликатесы, но Фэн Ю чувствовал себя странно. На этот раз он представлял Tai Hua Trading, но деловых партнеров Кириленко почему-то не было? Эти военные все еще недооценивают его?
 
 На самом деле, Фэн Ю слишком много думал. Они хорошо к нему относились и были очень впечатлены его финансовой мощью, когда в последний раз посещали город Бин. Однако Кириленко в это время активно обдумывал способы избавиться от своих деловых партнеров и поработать с Фэн Юем в одиночку. Он зарабатывал гораздо больше них, поэтому намеревался отправиться в этот путь самостоятельно.
 
 Он намеренно сообщил своим деловым партнерам о приезде Фэн Юя немного позже. Все они были из советского союза, но не из Москвы. Самый важный партнер был из Киева. Он сможет приехать в Москву только завтра. Что касается остальных, то Кириленко они совсем не волновали. Ему хотелось вышвырнуть их одного за другим.
 
 Каналы снабжения и сбыта Китая контролировались Фэн Юем, а он вёл переговоры только с Кириленко. Именно по этой причине Кириленко хотел рискнуть заняться этим в одиночку. Кроме того, теперь он был богат, и на заработанные деньги тратил на то, чтобы “заботиться” о вышестоящих людях и подчиненных своего отца и брата. Их семья получила известность даже в Советской Армии. Некоторые высшие чины даже хотели завербовать его отца. Однако он до сих пор не решил, к какой фракции присоединиться.
 
 Фэн Ю попробовал традиционную советскую еду. Он действительно наслаждался ее вкусом, особенно ему понравилось жареное мясо. Фэн Ю задумался над тем, чтобы пригласить Ли На на обед, прежде чем они уедут.
 
 Что касается его друга жирдяя? Об этом можно было забыть.
 
 Фэн Ю остался доволен едой. Но он не ожидал, что после этого ужина окажется пьян!
 
 Кириленко сказал ему, что в Москве он обязан пить водку. Ему было все равно, если Фэн Ю скажет ему, что он в принципе не пьет. Делай то, что делают русские!
 
 В ресторане подавали напитки в небольших изящных бокалах. Они были похожи на маленькие, тонкие стопки, используемые в барах в предыдущей жизни Фэн Юя. Он думал, что ему нужно будет выпить 1 или 2 стакана. Но Кириленко держался с ним на равных и не давал ему шанса отказаться.
 
 Через полчаса у Фэн Юя стало двоиться в глазах!
 
 Кириленко попросил своих людей отвезти их в гостиницу, которую он забронировал. Они заселились в двухместный номер, и в эту ночь Кириленко уже не смог уснуть.
 
 Фэн Ю не храпел, не скрипел зубами и не говорил во сне. Однако он все время просил воды, желая сходить в туалет. Хуже всего было то, что Фэн Ю говорил все это на китайском, которого Кириленко совсем не понимал.
 
 Самым неприятным было то, что Фэн Ю проснулся отдохнувшим, а у Кириленко под глазами появились темные круги. На протяжении всего дня он не переставал зевать. Как ни как, прошлой ночью он почти не спал!
 
 После завтрака Фэн Ю и Кириленко отправились осматривать заводы, на которые они нацелились. Они располагали новейшей техникой и передовыми технологиями. Самое главное, там было много специалистов, которые были очень бедными!
 
 Какая будет польза от специалистов, когда оборудование и технологии продадут в Китай? У Фэн Юя был принцип не растрачивать ресурсы впустую. Давая этим практически безработным специалистам хорошо оплачиваемую работу в Китае, он становился великим самаритянином!
 
 ……
 
 У Фэн Юя все шло гладко, в то время как заместитель директора Сун попал в беду!
 
 Вчера, когда они приехали в Московский университет, организатор проверил их документы и заметил, что один студент куда-то пропал. Заместитель директора Сун сказал ему, что этого студента забрал сам организатор, чтобы урегулировать некоторые процедуры.
 
 Организаторы были в замешательстве. Кто-то из них забрал студента? Откуда взялся этот "человек"?
 
 В тот вечер Фэн Ю не вернулся в Московский университет и не позвонил им. Сун не волновался, так как Фэн Ю и русские, кажется, были хорошими друзьями. Однако в оргкомитете так не считали. Они все время просили завуча связаться с пропавшим студентом и пытались выяснить куда он делся.
 
 Сун много раз пытался им все объяснить, и, наконец, люди из оргкомитета ушли. Но когда на следующий день начался летний лагерь и студенты начали контактировать со студентами из других стран, Фэн Ю так и не появился.
 
 Люди из оргкомитета снова начали искать заместителя Суна. Они хотели, чтобы он связался с Фэн Юем. Дело не в том, что студент не может уходить из лагеря, просто он должен был подать заявление лично, а не от чьего-то имени.
 
 Если бы не записи в аэропорту, доказывающие, что Фэн Ю действительно прилетел в Москву, организаторы стали бы думать, что Третья Средняя школа попросту не отправила этого ученика. Все таки он был специально приглашенным человеком, указанном в пригласительном письме. Это, должно быть, важный ученик?
 
 Заместитель директора Сун обливался потом как из ведра. Он проклинал и ругался на Фэн Юя. Он велел ему позвонить вчера вечером, если он не вернется. К тому же Фэн Ю должен был оставить какой-то контактный номер, прежде чем уходить. Теперь оргкомитет не переставал его искать. Что же делать? Если об этом узнают руководители других зарубежных студенческих команд, это будет национальным позором.
 
 В итоге случилось то, из-за чего вице-директор Сун чуть не упал в обморок. Люди из оргкомитета сообщили о произошедшем своему начальству, они хотели заявить в полицию о пропавшем студенте. Они беспокоились за его безопасность.
 
 Заместитель директора Сун волновался. Если университет действительно сообщит в полицию, то он, будучи руководителем, не получит повышения, а скорее всего, даже будет допрошен и получит выговор!
 
 В то же время, Фэн Ю с удовольствием осматривал завод, восхищаясь передовым оборудованием и технологиями. Это правда, что Советский Союз в ту эпоху был одной из самых передовых стран в мире. Самое главное, этот завод находился в полуоткрытом состоянии, и его уже выкупил Кириленко!
 
 Пока Фэн Ю разговаривал с директором, он чувствовал, что забыл что-то, но не мог вспомнить, что именно. Ну а раз он не мог вспомнить, значит это было не важно. Гораздо важнее договориться с директором завода о продаже оборудования и технологий завода.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/652916

    
  





  Экстраординарный гений Глава 147


  

    
      Глава 147
 
 Когда Фэн Ю закончил переговоры с директором завода, был уже полдень. Он вдруг вспомнил, что сегодня начало летнего лагеря, а он еще не отчитался и не позвонил директору Сун.
 
 Фэн Ю тут же стал искать телефон. Однако, какой-то работник отеля ответил на его звонок и сказал Фэн Юю, что все были на улице. Связаться с ними не было никакой возможности.
 
 Фэн Ю был ошеломлен. Он знал только номер телефона общежития, но не знал как до туда добраться или каких-то других контактных номеров.
 
 Черт, почему в это время еще не изобрели мобильных телефонов.
 
 “Фэн, что случилось? У тебя такой несчастный вид. Директор завода уже согласился продать нам этот комплект поточного оборудования для производства холодильников. Разве это слишком дорого?”- Кириленко был озадачен. Цена и до этого была выгодной, но Фэн Ю был хорошим переговорщиком, даже лучшим, чем он сам. Если бы переговоры вел он, цена была бы выше.
 
 “Нет, нет, нет. Я в восторге от этой сделки. Я не забуду про 30% комиссии, которую я тебе обещал. Но я приехал в Москву, чтобы посетить Летний лагерь, а вчера напился и не вернулся в общежитие университета. Я даже не позвонил заместителю директора, чтобы сообщить ему о том, что не приду. У меня могут быть неприятности.”
 
 В этой поездке Фэн Ю хотел провести переговоры сам, но все равно заплатил Кириленко 30%. Фэн Ю все рассчитал. Оборудование, которое он продал ему, должно принести от 40 до 50%. Отдать 30% Кириленко все равно было не сложно.
 
 Фэн Ю хотел много чего купить во время этой поездки и после неё, поэтому он сказал об этом Кириленко. Тот Кириленко с радостью согласился ему помочь за 30%.
 
 Кириленко все еще хотел свозить Фэн Юя на соседний завод. За эти несколько дней он хотел показать ему в все заводы, расположенные рядом с Москвой. Он и сам забыл, что Фэн Ю прилетел в Москву, чтобы посетить Летний лагерь Московского университета, который, к тому же, был международным.
 
 “Фэн, не волнуйся. Я выясню где находится лагерь, и отвезу тебя. Встретимся следующей ночью?”
 
 “Ладно. Вести переговоры с заводами ночью вполне удобно. Но я не буду пить!”- Обеспокоенно сказал Фэн Ю. Перестаньте все повторять, что пьянство-это традиция Советского Союза. Я здесь, чтобы просто купить ваши станки, зачем мне каждый раз выпивать по два стакана водки?
 
 Кириленко действовал очень эффективно. Сделав несколько телефонных звонков, он добрался до контрольного пункта летнего лагеря. Студенты, тем временем, собирались в поход по сельской местности.
 
 Когда Фэн Ю приехал в лагерь, там уже были установлены палатки, шёл дым от костров, а студенты готовили обед.
 
 Заместитель директора Сун издалека увидел знакомый автомобиль, едущий в их сторону, и сразу же побежал к нему. Тогда он увидел Фэн Юя, выходящего из машины.
 
 О боже, наконец-то он вернулся. Но оргкомитет уже сообщил об этом в полицию. Наша школа будет "известна" на международном уровне!
 
 “Фэн Ю, где ты был? Я же просил тебя позвонить мне, почему ты этого не сделал?”
 
 Когда они встретились, Фэн Ю столкнулся с шквалом вопросов. Пытаясь прийти в себя, он смущенно засмеялся: "директор Сун, я вчера напился и забыл.”
 
 “Ты напился? Ты забыл правила, о которых тебе говорили перед поездкой? Студентам не разрешается пить! Оргкомитет уже сообщил в полицию о твоем исчезновении. Что ты собираешься делать?”
 
 Что? Исчезновении? Фэн Ю тоже понимал, что этот вопрос нужно было решать. Если бы это разошлось по всему Китаю, его бы занесли в черный список университетов и даже записали в характеристике, что он: недисциплинированный, не умеет работать в команде, не может следовать инструкциям и опозорил свою нацию!
 
 Фэн Ю тут же остановил Кириленко. Это он виноват, что заставил его пить вчера вечером. Пускай он все и уладит. Кириленко посмотрел на Фэн Юя с таким видом, будто тот делал из мухи слона. Фэн Ю опоздал всего на полдня, в чем проблема?
 
 Кириленко разыскал людей из оргкомитета, поговорил с ними около 5 минут и сказал Фэн Юю, что проблема решена, а он сам вернется ночью.
 
 Команды из других стран с любопытством смотрели в сторону Третьей средней школы. Почему вокруг них толпилось так много людей? С ними беседовали даже люди из оргкомитета, и, кажется, они о чем-то спорили. Может быть, третья школа попала в какую-то беду?
 
 На самом деле, другие команды уже давно заметили, что что-то не так. Каждая команда, которая приехала в этот лагерь, состояла из 15 человек, 10 студентов и 5 преподавателей.
 
 Преподаватели каждой команды отвечали за различные функции, кто-то за логистику, кто-то за связь, кто-то был руководителем или переводчиком и т.д. Но у всех них была одна общая черта - учителя были довольно молоды, и их средний возраст составлял около 30 лет. Только эта третья Средняя школа из Китая отличалась ото всех. Кроме молодой учительницы, остальные учителя были старше 40. Разве они не поняли, что этот летний лагерь был развлечением для молодежи?
 
 Кроме того, в третьей средней школе не хватало одного ученика, и они даже видели, как люди из комитета спорили с их руководителем утром. Они подслушали о чем-то вроде сообщения в полицию.
 
 Поразительно.… Это полицейский. Он шел к команде третьей средней школы. Кто-то из них совершил преступление? Это нехорошо. Они должны связаться со своим посольством
 
 Китай действительно был отсталой страной. Они не могли подчиняться законам других народов!
 
 Этот полицейский был одним из офицеров, которые расследовали исчезновение Фэн Юя. Он был прикреплен к лагерю на случай внезапного возвращения студента.
 
 “Ты Фэн Ю? Ты можешь обьяснить мне, где ты был, и что делал после того, как вы приземлились в аэропорту?”- Серьезным тоном спросил полицейский.
 
 Фэн Ю посмотрел на Кириленко. Немедленно или сюда и все уладь!
 
 Тот достал из кармана удостоверение личности и передал его офицеру. Офицер посмотрел и осторожно вернул его Кириленко.
 
 Это был офицер из армии. Что этот человек здесь делает?
 
 “Существует партия военных поставок, поступающих из Китая, и Фэн Ю является нашим контактным лицом. Вот почему мы забрали его из аэропорта. Я уже объяснил все организаторам. Фэн Ю никуда не пропадал, вы можете закрыть это дело.”- Авторитетно сказал Кириленко.
 
 Другие команды теперь еще больше заинтересовались. Почему офицер уехал в такой спешке? Эта китайская команда не совершала никаких правонарушений? Если бы кто-то сказал им, что Китай достаточно силен, чтобы игнорировать законы Советского Союза, они бы никогда в это не поверили!
 
 Все интересовались студентом, который приехал в лагерь на советском военном автомобиле с особым номерным знаком. А? Этот парень был из команды третьей школы Китая!
 
 Почему этот китайский студент приехал на Советской военной машине? Что ни делай, они никогда не смогли бы понять это. Да и спросить китайскую команду напрямую они не могли, поэтому люди просто обсуждали это между собой. Кто-то даже высказал предположение, что этот студент был сыном какого-то великого вождя в Китае и явился сюда с какой-то тайной миссией.
 
 Китайцы всегда делали упор на преемниках. Должно быть дело именно в этом! У этой китайской команды должна быть какая-то политическая миссия. Может эти пожилые учителя на самом деле переодетые телохранители?
 
 Вскоре они заметили, что оргкомитет относится к китайской команде как-то иначе. Лучшие места для кемпинга были зарезервированы для них, к тому же им дали лучшую еду. Эта китайская команда была не такой простой, как кажется, а этот студент тем более!
 
 Заместитель директора Сун чувствовал себя неуютно. К нему уже подходили руководители из шести команд разных стран, пытаются подружиться. Но на самом деле их глаза просто не отрывались от Фэн Юя. Китайская команда теперь была знаменита, но заместитель директора Сун не был уверен, хорошо это или плохо.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/660183

    
  





  Экстраординарный гений Глава 148


  

    
      Глава 148
 
 В первый день в лагере в основном проводились экскурсии и кемпинг в дикой природе. Студенты из разных стран должны были общаться друг с другом на русском языке. Фэн Ю приехал днем, но благодаря его знаниям русского языка и любопытству других студентов, он сумел стать первым учеником третьей средней школы, который начал активно взаимодействовать с другими.
 
 Ближе к вечеру все студенты сидели на травяном пятачке и играли в игры. В это время учителя из третьей средней школы не переставали нервничать. Этот лагерь оказался совсем не таким, как они себе представляли.
 
 Заместитель директора Сун думал, что у него должна быть какая-то тема. Может литература, математика, физика, химия, или же все студенты могло начать придумывать какие-то изобретения. Один из студентов, которых он выбрал для поездки в этот лагерь специализировался на создании небольших изобретений.
 
 3 профессора из Технологического университета были обеспокоены. Когда они смогут посетить исследовательские объекты или лаборатории? Именно это было целью их поездки в лагерь, а не какие-то детские игры с детьми.
 
 Они подошли к заместителю директора и попросили его узнать, когда закончатся эти походы. Это была пустая трата времени!
 
 Сун оказался в неловком положении. Несмотря на то, что он был главным, эти 3 профессора были выше по рангу и влиятельнее. Он чувствовал себя марионеткой, и лидером только по названию, но на самом деле больше походил на няню.
 
 Пока студенты из какой-то страны танцевали, а все остальные хлопали им в такт, Сун подошел к организатору.
 
 Через некоторое время он вернулся к трём профессорам с озабоченным видом. Они сразу же спросили его о том, когда они посетят исследовательские объекты.
 
 "Мы обязательно посетим заводы и лаборатории, но это будет не в ближайшие несколько дней. Продолжительность этого лагеря составляет 2 недели, а первая экскурсия назначена через 3 дня. В эти несколько дней главным занятием будет веселиться!”
 
 “Что? Веселиться? Это ведь международный лагерь, как они могут веселиться? Какая тема у этого лагеря? Разве не технологии будущего?”- Спросил один профессор, глядя на Суна. Московский университет славился своей наукой и технологиями. Как могло случиться, что темой лагеря было что-то другое?
 
 Сун тут же ответил: "тема этого лагеря-искусство!”
 
 БАМ~~~
 
 3 профессора были ошарашены!
 
 Когда Сун услышал это, ему тоже было трудно в это поверить. Почему этого не было указано в приглашении? Московский университет не славился своим искусством.
 
 Кроме того, если это был летний лагерь искусств, это должно было быть указано в пригласительном письме, да и студентов должны были выбирать на основе этих критериев. Те ученики, которые приехали в этот лагерь, не имели никаких талантов в искусстве!
 
 Все конечно. С ним все кончено. Больше никаких надежд на достижения и повышение зарплаты. Когда они приехали сюда, Фэн Ю пропал без вести, и в это дело вовлекли полицию. Но, к счастью, он вернулся назад и решил эту проблему. Однако это все равно привлекло много внимания. Сун не мог избавиться от ощущения, что он навлек позор на свою страну.
 
 Только когда все, наконец, успокоились после истории с Фэн Юем, Сун узнал, что темой этого лагеря было искусство. Обратив внимание на студентов из других стран, он заметил, что они либо пели, либо танцевали, либо рисовали.
 
 Потом он посмотрел на учеников третьей средней школы. Они просто расхаживали с фотоаппаратами на шее. Он же не может сказать остальным командам, что все его ученики были фотографами?
 
 Организатор сообщил ему, что теперь команды будут выступать по очереди. Скоро настанет очередь третьей средней школы. И кого ему выпускать на сцену?
 
 Сун посмотрел на своих учеников и увидел Фэн Юя. Их школу пригласили из-за него. Он должен был знать, что это лагерь искусств. К тому же его не было в начале дня. Может быть, он готовился к выступлению дома и хотел всех удивить?
 
 Вот именно. Должно быть так оно и есть. Похоже, Фэн Ю определит, опозорится Третья школа в этом лагере или нет!
 
 Фэн Ю наслаждался танцевальным представлением, когда почувствовал, как кто-то похлопал его по плечу. Он обернулся и увидел перед собой лицо заместителя директора.
 
 “Директор Сун, что такое?”
 
 Тот натянул свою лучшую улыбку и заговорил: “Фэн Ю, почему в приглашении не было указано, что это лагерь искусств? Ладно, ничего страшного. Никто из нас не знал об этом, но ты то должен был знать давным-давно, не так ли? Поэтому вы с Вэнь Дунцзюнем не участвовали в подготовке и готовились к предстоящему выступлению дома?”
 
 Глядя на нетерпеливый взгляд заместителя директора, Фэн Ю робко ответил: "директор Сун, вы поверите мне, если я скажу вам, что я тоже не знал об этом?”
 
 Сун тупо уставился на Фэн Юя: "что? Ты был не в курсе? Разве этот летний лагерь не устроила для тебя твоя семья? Это ведь та самая причина, по которой наша школа была приглашена. Перестаньте отрицать очевидное и приготовьтесь к выступлению. Мне все равно, будешь ты танцевать, петь, рисовать или делать что-то ещё, главное, чтобы ты что-то сделал и не опозорил школу. Когда все закончится, я вручу тебе лучшую студенческую награду от нашей школы!”
 
 Фэн Ю был ошарашен. Он не знал о теме этого лагеря. Ему очень хотелось сказать, что он здесь только ради того, чтобы получить грамоту. Брат Ки был слишком ненадежным. Даже если пригласительное письмо было куплено, в нем должна была быть указана тема и детали предстоящего лагеря. Ради чего создали этот тематический лагерь искусств? Между искусствами Китая и Восточной Европы не было ничего общего.
 
 Внезапно Фэн Ю увидел студента с гитарой в руках. Он огляделся вокруг, и атмосфера напомнила ему одну песню. Это был переведено какой-то советской народной песни. В ней пелось об истории, которая произошла в Украине, она была очень популярна в интернете в его предыдущей жизни. Фэн Ю тогда и научился играть ее на гитаре.
 
 Вскоре настала очередь третьей школы. Все смотрели друг на друга, ожидая, когда кто-нибудь добровольно согласится выступить.
 
 Фэн Ю встал и подошел к студенту из Украины: "Привет, я сегодня опоздал и забыл взять с собой гитару. Можешь одолжить мне свою?”
 
 Украинский студент радостно передал гитару Фэн Юю. Тот проверил гитару, а затем сел, скрестив ноги, в центре сцены. Прошло уже много времени с тех пор, как он в последний раз играл на гитаре. Фэн Ю просто надеялся, что не ошибётся во время выступления.
 
 “Я буду исполнять песню, которую перел сам. Изначально это Украинская народная песня, в которой идет речь о красивой молодой леди, ожидающей возвращения своего возлюбленного, который ушел на войну. Однако в итоге он погиб.”
 
 "Белый снег разлетался над тихой деревней
 
 Голуби пролетали в туманном небе
 
 Два имени были вырезаны на березе
 
 Влюбленные поклялись вечно любить друг друга
 
 Но однажды огонь войны обрушился на их дом
 
 Молодые люди бросились к границе с оружием в руках
 
 Они повторяли своим близким, чтобы те не беспокоились за них
 
 Ждите моего возвращения в березовом лесу
 
 Небо оставалось туманным
 
 Голуби все еще летали
 
 Кто помнит жизнь и любовь тех, кто лежит в безымянных могилах?
 
 Снег продолжал падать на эту вечно тихую деревню
 
 Молодежь исчезла в том березовом лесу
 
 Новости приходили о погибших на далеком поле боя приходили день за днём
 
 Она молча шла по березовому лесу
 
 Ожидая его с тоской в глазах……”
 
 Когда Фэн Ю закончил петь, раздались громкие аплодисменты. Это был перевод их народной песни, которую он спел на русском языке. Все участники лагеря понимали это и были очарованы лирикой. Один студент даже попросил Фэн Юя дать ему партитуру и текст этой песни. Другой учитель сказал, что Фэн Ю должен записать ее и продать.
 
 Заместитель директора Сун удовлетворенно хлопал в ладоши. Этот кризис, наконец, закончился. Он одарил Фэн Юя взглядом, который сам за себя говорил “я знал, что ты сможешь".
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 Вечером Фэн Ю снова уехал из лагеря на военной машине. Но на этот раз он специально сообщил об этом в оргкомитет на случай, если его отсутствие снова доставит неприятности его классу. Хотя ещё вчера он решил не пить, в конце концов, снова был сильно пьян и в отель его несли на руках. А все потому, что приехали деловые партнеры Кириленко.
 
 Украинский военный партнер заработал довольно приличную сумму, когда Фэн Ю в прошлый раз купил у него все устаревшие грузовики. Как он мог не выпить с ним? Уже после нескольких тостов Фэн Ю снова напился.
 
 Однако он не забыл о цели своего приезда в Советский Союз. Когда они только начали пить, Фэн Ю сказал украинскому партнеру, что он хочет купить. Однако семья этого украинца была все-таки сильнее Кириленко. Это был факт, который признавал даже сам Кириленко.
 
 За ужином Фэн Ю получил много информации. Например, Советский Союз все еще был силен в обрабатывающей промышленности. Однако сейчас они делали упор на военном производстве, легкая промышленность уже не преуспевала. В этом секторе наблюдался дисбаланс. Хотя в этой стране было много ресурсов, у них недоставало продаж, чтобы подтолкнуть экономику вперёд.
 
 Было разработано много технологий, но не было достаточных средств для их эффективного использования. Это создало дисбаланс в квалификации экспертов и простых рабочих. Уровень профессиональности среднестатистических рабочих был ниже, чем в Китае.
 
 Промышленный потенциал Советского Союза снизился с того момента, как он стал одной из ведущих индустриальных держав в мире. В итоге его обогнали некоторые европейские страны, например Западная Германия. Все происходило по одной причине. Имелись передовые научно-исследовательские комплексы с передовыми технологиями, но не хватало средств.
 
 Кроме того, многие из ученых вернулись в Восточную Германию. Это было связано со слухами о том, что западная и Восточная Германия скоро объединятся!
 
 Фэн Ю догадался, почему так многим восточногерманским ученым было разрешено вернуться. Теперь Восточная Германия считалась колонизированной Советским Союзом. Больше всего от этого выиграла Россия.
 
 Те ученые, которым разрешили вернуться, в основном были стариками, которые уже не могли вносить свой вклад в развитие Советского Союза, который, к тому же, не хотел заботиться об этих людях.
 
 Фэн Ю задумался над этой гордостью, и вздохнул. После объединения Восточной и Западной Германии Советский Союз начнет разваливаться. В истории его предыдущей жизни первая страна покинет Советский Союз уже в марте следующего года. Настанет время, когда люди начнут паниковать и пытаться получить максимальную выгоду.
 
 Это будет идеальной возможностью для Фэн Юя. Он сможет импортировать тяжелую промышленность и даже военную технику и технологии обратно в Китай. Даже самолеты и пушки может будет перевезти!
 
 К счастью, Кириленко в тот вечер не делил комнату с Фэн Юем. Если бы они все же ночевали вместе, он слышал бы только о том, как Фэн Ю мечтает о скупке всех заводов Советского Союза.
 
 Днем в лагере преподавали искусство. Фэн Ю, который не интересовался этим, просто бездельничал, а по вечерам подавал прошение об отпуске и уходил из лагеря.
 
 Вэнь Дунцзюнь, остальные ученики и учителя уже привыкли, что Фэн Ю покидает лагерь ночью. Они ничего не могли с этим поделать, поэтому просто позволяли ему делать все, чего он хотел.
 
 Кроме того, Чжан Жуйцян намекнул трем профессорам, что они получили возможность посетить научные учреждения Московского университета только благодаря влиянию семьи Фэн Ю.
 
 Таким образом, даже профессора закрыли глаза на поведение Фэн Юя. Однако они были недовольны им, поскольку Фэн Ю имел хорошее семейное происхождение, но не использовал его в полной мере в своих исследованиях. Изначально они хотели принять Фэн Юя в технологический университет, но теперь передумали. Рекомендовать такого студента в свой университет было бы позором!
 
 В тот вечер Фэн Ю отправился на "экскурсию" на телевизионную фабрику. Пройдясь по цеху, он испытал только разочарование.
 
 Это была самая большая телевизионная фабрика Советского Союза? Эти паршивые телевизоры, которые производила эту фабрика, никогда бы не продавались в Китае!
 
 Фэн Ю недовольно посмотрел на Кириленко: "брат Ки, ты что, шутишь? Это самая большая телевизионная фабрика Советского Союза? Здесь гораздо хуже чем в Китае!”
 
 Фэн Ю не знал, что в то время крупнейшими производителями телевизоров в мире были Япония, затем США, а затем Китай. Советский Союз занимал 4-е место. Он был уверен, что телевизионщики Советского Союза-лучшие в мире.
 
 Даже после 2000 года в России все еще были миллионы черно-белых и цветных телевизоров, произведенных в 70-х и 80-х годах. Позже рынок захватили японские фирмы, такие как Sony и Panasonic. Что касается российских отечественных телевизионных брендов, то они закупали запчасти из Китая и собирали телевизоры на своих государственных заводах неподалёку от Москвы.
 
 Кириленко смутился: "эта фабрика действительно крупнейшая. Раз уж ты не заинтересован в производственном оборудовании, можешь обратить внимание на их технологии. Они выпускают телевизоры с четким изображением, которое может использоваться для больших экранов.”
 
 Фэн Ю посмотрел на так называемую технологию четкого изображения. Она действительно не могла сравниться с японской, но по сравнению с Китайской - большой разницы не было. Это не принесёт прибыли.
 
 Фэн Ю отказался от первой фабрики, и Кириленко был разочарован. Он потерял комиссию, и узнал, что Фэн Ю, оказывается, не покупает все подряд. Он хотел заполучить только те технологии или оборудование, которые были бы лучше, чем в Китае.
 
 Однако электрическая печь высокой мощности, которую хотел купить Фэн Ю, стоила совсем не дешево. Советский Союз, конечно, перешел от плановой экономики к рыночной и государственным заводам было разрешено управлять своими собственными финансами, станки, которые использовались в военных целях, все еще было сложно достать.
 
 Должен ли Кириленко отвезти Фэн Юя на мотоциклетный завод? Может, ему стоит сначала сводить его на текстильные фабрики?
 
 На следующий день Фэн Ю посетил текстильную фабрику, где было оборудование, которое было не слишком старым. Текстильные фабрики тоже имели свою особенную технологию производства, но она не была более продвинутой, чем в Китае.
 
 Фэн Ю покачал головой. Китай догонял легкую промышленность Советского Союза. Китай должен быть в состоянии обогнать его через 8-10 лет!
 
 Однако, Фэн Ю все же заказал производственную линию 1987 года у текстильной фабрики. Эта "устаревшая" техника была слишком дешевой. Даже при том, что технологии производства были не лучше, чем в Китае, Фэн Ю все еще мог заработать на этом деньги, поскольку стоимость станков была вполовину нижу по сравнению с Китаем. Текстильные фабрики города бин хотели купить новую производственную линию, и Фэн Ю мог продать ее им. Он рассматривал это как вклад в свою родину.
 
 Конечно, Фэн Ю все равно получит некоторую прибыль от этой сделки. Примерно 20%.
 
 На следующий день Фэн Ю съездил на фабрику легкой промышленности, расположенную на окраине Москвы. Он покупал дешевую технику и передовые технологии по низким ценам. На эту поездку Фэн Ю потратил всего около 1 миллиона рублей, а в Китае он мог продать все это как минимум за 3. Прибыль была более чем вдвое больше!
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 2 дня летнего лагеря были посвящены посещению музеев Московского университета, ботанического сада, церквей, театров, стадионов и др. Все это касалось искусства.
 
 Фэн Ю не интересовался такими местами. У него будет достаточно возможностей посетить их в будущем. Ему нужно сосредоточиться на “гастролях” по заводам Советского Союза. Впрочем, он уже успел побывать во всем Подмосковье. Остальные заводы для Фэн Юя были закрыты, так как Кириленко не имел полномочий привезти его туда, или же это было слишком далеко, и у них не было достаточно времени.
 
 Фэн Ю с сожалением отметил, что у него осталось еще несколько миллионов рублей и он не знал, на что их потратить.
 
 Когда Кириленко услышал это, его глаза засверкали. Он обсудил услышанное с другими и решил выполнить желание Фэн Юя овладеть производством мотоциклов и связанными с ними технологиями. Он продаст Фэн Юю по крайней мере одну производственную линию.
 
 Увидев, что Кириленко понял его намек, Фэн Ю вернулся в лагерь спокойно ожидать новостей.
 
 Сегодня студенты из летнего лагеря собирались посетить планетарий. В нем было много высокотехнологичного оборудования, используемого для наблюдения за звездами. Оно было круче, чем то, которое использовали в Китае.
 
 Даже 3 профессора спросили о подробных спецификациях и данных после того, как опробовали это оборудование на себе. При помощи Фэн Юя и остальных учеников они собрали набор кратких данных.
 
 Профессоры не были экспертами в астрологии и особо ничего не знали, но они были на задании и все записывали в блокнот. По возвращении в университет, они смогут передать знания другим профессорам.
 
 Часть данных, которые они узнали после этого визита, позже была признана весьма полезной после исследования другими профессорами. Это сэкономило им годы исследований.
 
 В Институте ядерной физики профессоры стали необычайно внимательными. Один из них был учителем физики, другой учителем химии, а третий учителем права, но на самом деле они специализировались на ядерной физике, химии и механике.
 
 Когда знания в той или иной области достигали определенного уровня, многие базовые основы оказывались взаимосвязанными. Именно благодаря этому, многие известные ученые были экспертами в нескольких областях.
 
 3 профессора постоянно толпились перед студентами, глядя на экспериментальное оборудование.
 
 Хммм...... Эти исследования можно использовать в энергетике и даже в производстве ядерных реакторов. Это очень важно.
 
 Исследование о механике, и новые теории можно будет применить к авиации и морской навигации. Это тоже важно и нужно запомнить.
 
 Это новый тип конструирования здания? Он еще не появился в Китае. Это тоже надо запомнить! Ночью профессоры записывали все услышанное в блокнот для своих исследований в Университете.
 
 ……
 
 Поведение 3 профессоров было странным и продолжало провоцировать много вопросов. Однако гордые советские люди думали, что китайцы просто потрясены технологическим мастерством Советского Союза.
 
 Студенты команд из других стран стояли перед своими преподавателями, выстраиваясь по росту. Самый маленький спереди, а самый высокий сзади. Только третья Средняя школа города Бин отличалась от остальных, ведь учителя стояли впереди, а ученики сзади. Это вызвало множество странных взглядов со стороны учителей из других стран. Профессоры из Китая были странными!
 
 Вэнь Дунцзюнь тоже попытался протиснуться вперед, чтобы лучше видеть. Но Фэн Ю оттащил его назад. Вэнь Дунцзюнь огляделся и увидел, что ученики из других школ смотрят на него. Он думал, что это потому, что он полез без очереди, и опозорил свою школу. Поэтому просто остался стоять сзади.
 
 Что касается остальных старшеклассников, те тоже не пытались встать перед учителями. Им все равно, что они не смогут что-то понять, поскольку они все равно в этом не разбирались. Исследовательские помещения и лаборатории были слишком серьезными, и это был первый раз, когда Московский университет впустил посторонних внутрь!
 
 Поначалу организаторы не разрешали студентам посещать такие важные места. Кроме того, темой этого летнего лагеря было искусство. Однако их начальство дало им указание сводить туда студентов, чтобы пригласить их в Московский университет. Они просто хотели привлечь таланты!
 
 Обычно экскурсия по исследовательским объектам проходила на внешних площадках, исключая основные участки. Почему высшее руководство допустило этих студентов в основные области, где было много секретной информации?
 
 Лидер университета объяснил, что хотя там и была засекреченная информация, в основном здесь были студенты искусствоведы. Они все равно ничего не поймут, но это была отличная возможность распространить информацию о том, как велик Московский университет.
 
 Не имеет значения то, что все студенты приблизятся к секретным данным. Даже если они потратят полчаса на запоминание формул, они забудут о них через 5 минут после того, как покинул заводы. О чем тут беспокоиться?
 
 Фэн Ю старался изо всех сил, и теперь все зависело от профессоров. Этих троих выбрали из Технологического университета, и они были экспертами в своих областях. У них была хорошая память, и теперь все зависело от того, как много они смогут запомнить. Фэн Ю не мог особо помочь им в этом аспекте. Он и Вэнь Дунцзюнь пытались запоминать некоторые формулы, но в итоге забыли все, как только приехали в их общежитие.
 
 В течение четырех дней подряд они объездили множество исследовательских объектов и лабораторий. Летний лагерь подошел к концу.
 
 На следующий день была проведена прощальная вечеринка, после которой все команды должны были вернутся в свои страны на следующий день.
 
 Около 12 часов ночи Фэн Ю и остальные студенты все еще сидели в своих комнатах, записывая все, что они смогли вспомнить из экскурсий. Три профессора велели им сделать это, а то, в чем они были не уверены, записать другим цветом.
 
 Вэнь Дунцзюнь хотел написать какую-нибудь ерунду, но так как был профессоры, кажется, были настроены серьезно, он отказался от этой идеи. Он просто сказал, что ничего не помнит.
 
 Фэн Ю кое-что записал. В этой жизни у него была хорошая память, но он не был уверен, что данные, которые он помнил, окажутся полезны. Хотя в любом случае, это решать профессорам.
 
 Остальные студенты тоже записывали все, что помнили. Фэн Ю взглянул на чужие записи, и понял, что в основном они написали абсолютно бесполезные вещи. Один студент даже составил список имен советских ученых, внесших значительный вклад в развитие университета. Фэн Ю не понимал, зачем этот студент запоминал эти имена. Он был уверен, что эта информация будет бесполезна!
 
 Ученые из списка, скорее всего, были мертвы или же работали в каких-то секретных исследовательских центрах. У Китая не будет шанса переманить их. Кроме того, профессоры могли легко узнать имена этих ученых, так как это не считалось ценной информацией.
 
 Другой студент шокировал Фэн Юя. Он думал, что у него была хорошая память, но Лю Кун, лучший ученик третьей средней школы, оказался лучше его. Лю Кун запомнил огромный массив данных и это хорошо оценили трое профессоров.
 
 После того, как они тщательно упаковали полученные в свой багаж, студенты отправились спать.
 
 Все думали о прощальной вечеринке, но не Фэн Ю. Он думал о том, что Кириленко пора бы уже приехать к нему и поговорить по поводу покупки производства мотоциклов……
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 Наконец, после долгого ожидания, Кириленко все-таки принес хорошие новости. Он помог Фэн Юю купить производство мотоциклов!
 
 В ту эпоху в Советском Союзе было 5 производителей, а именно: Минск, Восход, Урал, Днепр и Ижевск. В Китае самыми популярными были "Восход" и "Урал".
 
 Вообще, независимо от бренда, эти мотоциклы были более мощными, чем в Китае, по крайней мере, на 5 лет. В стране Фэн Юя спрос на транспорт продолжал повышать, а из-за цен на мотоциклы, это был идеальный вариант. Машины не могли себе позволить большинство людей.
 
 Во-первых, мотоциклы были удобными, легкими, быстрыми и на них можно было заезжать в узкие переулки. Это был самый подходящий вид транспорта в ту эпоху. Кроме того, расход топлива у них был ниже, чем у автомобилей. Во вторых, научиться ездить на мотоцикле было проще, особенно если вы умели ездить на велосипеде.
 
 Ну и еще одно преимущество касалось того, что в ту эпоху было не так много правил, касающихся мотоциклистов. Люди могли ездить без прав и номерных знаков. В стране было не так много сотрудников ГИБДД и люди продолжали кататься до тех пор, пока их не поймают.
 
 Фэн Ю уже готовился взять на себя управление компанией. У него было преимущество, потому что он хотел работать с государственным предприятием. Однако, даже если бы он был готов заплатить большую сумму за акции машиностроительной компании, городское правительство не хотело его продавать. Чжан Жуйцян обещал ему, что он сможет использовать технологии для обмена на акции.
 
 Фэн Ю согласился отпустить трех профессоров в лагерь и организовал поездку по исследовательским объектам Московского университета, потому что Чжан Жуйцян выполнил одну из его просьб.
 
 В то время Фэн Ю хотел получить разрешение продолжать использовать технологии для обмена на акции машиностроительной компании и создания мотоциклетного бизнеса с машиностроительным заводом.
 
 Если бы он попросил Чжан Жуйцяна разрешить ему приобрести акции машиностроительного завода, тот, однозначно, отказался бы. И даже если бы он одобрил эту идею, количество акций, которые Фэн Ю мог бы купить, было совсем не большим. Вот если бы Фэн Ю мог использовать производство мотоциклов и технологии для обмена на акции, все было бы по-другому.
 
 Производственная линия и новые технологии стали бы еще одним источником дохода для машиностроительной компании и обязательно приносили бы деньги. Каждый человек смог бы убедиться, что мотоциклы хорошо продаются. Что касается того, сколько будет стоить это производство и технологии, Фэн Ю решил не смягчаться. На этот раз он должен быть использовать преимущества машиностроительной компании! Фэн Ю планировал увеличить долю своего отца на 20%. Он не согласится на меньшее!
 
 Сначала ему казалось, что это будет трудно осуществимо, пока у него была только одна производственная линия и некоторые технологии. Если Ли Минде не согласится на это, Чжан Жуйцян ничего не сможет поделать. Кроме того, Чжан Жуйцян тоже был на стороне машиностроительной компании.
 
 Однако Кириленко сказал Фэн Юю, что он купил 2 линии по производству мотоциклов и новейшие мотоциклетные технологии от 5 фирм Советского Союза. Да, это было не дешево, но это определенно того стоило!
 
 “Сколько получилось в целом?”-взволнованно спросил Фэн Ю.
 
 "5 миллионов рублей?”-ответил Кириленко. Он боялся, что Фэн Ю решит, что эта цена была слишком высокой, и начал оправдываться: “сейчас нет проблем с продажами мотоциклов, да и технологии используются самые передовые. Эти два производства построили в 1985 году. Они в идеальном для работы состоянии. Ну и ещё, я могу дать тебе 3 года гарантии.”
 
 Фэн Ю посмотрел на Кириленко. О, еще и бесплатное обслуживание? 3 года гарантии? Этого должно быть достаточно. Технологии 1985 года? Даже если бы это производство было 1980 года, оно все равно было бы более продвинутым, чем технологии в Китае. В Китае мото-бизнес все еще находился на стадии зарождения.
 
 Несмотря на то, что касаемо внешнего вида, ускорения, расхода топлива и т. д. советские мотоциклы выигрывали, у китайских были лучше подвески, фары и технологии двигателей.
 
 Сейчас дорожные условия в Китае были не слишком хорошими, поэтому подвески и двигатели были особенно важны.
 
 Что касается внешнего вида, то Фэн Ю и сам со временем сможет легко обогнать Японию. Это никогда не было проблемой. Как ему казалось, японские мотоциклы в ту эпоху были просто отвратительны!
 
 Фэн Ю показал четыре пальца и сказал: "4 эксперта будут направлять нас в течение года, помогать с настройками и калибровкой машин, а ещё расскажут нам все об этих технологиях!”
 
 Кириленко улыбнулся: “Не проблема!”
 
 Стоимость этих технологий была меньше 4 миллионов рублей, но он продал их Фэн Юю за 5. Это была хорошая сделка. Хотя на этот раз он будет вынужден разделить прибыль со своими партнерами, он все равно получит хорошую сумму.
 
 Сначала Кириленко будет выплачивать депозиты заводам, а после того, как оборудование, технические документы и эксперты доедут до Фэн Юя и он все оплатит, сам Кириленко выплатит оставшуюся сумму заводам.
 
 Он получит более 1 миллиона рублей прибыли!
 
 Кроме того, все видели, что Фэн Ю был довольно сделкой, и определенно хотел вернуться к ним в будущем.
 
 “Брат Ки, я не буду много говорить. Просто помоги мне достать технологию Volda. По крайней мере одну производственную линию и связанные с ней передовые технологии. Мы братья, и я отплачу тебе тем же.”
 
 Мотоциклы будут популярны только в течение следующих нескольких лет! Как сказал один миллиардер: автомобиль-это просто двигатель на шасси с 4 колесами. Если вы можете изготовить мотоцикл, значит сможете сконструировать и автомобиль!
 
 Ходили слухи, что тот миллиардер использовал производственные технологии Volda, которые он купил по низкой цене, когда только начинал заниматься этим бизнесом. Позже его компания продолжила приобретать самые известные марки автомобилей в мире, а его рыночная стоимость продолжала расти!
 
 Фэн Ю считал, что он стартовал лучше, чем этот миллиардер, и с передовыми технологиями производства, сможет захватить рынок Китая. По крайней мере, он сможет захватить будущую долю рынка совместных предприятий Германии и Японии. Он хотел помешать иностранным компаниям зарабатывать на своих соотечественниках!
 
 Он должен был одето вперёд шаг за шагом. Если сейчас он откроет завод по производству автомобилей, ему придется прилично вложиться в это, а прибыль может оказаться не такой хорошей, как от мотоциклов. Отдача того не стоила.
 
 Кириленко кивнул и согласился. Все это приносило ему прибыль, ведь даже директора заводов были бы ему благодарны.
 
 Без его помощи, заводы не смогли бы заплатить своим рабочим. Эти бездействующие производственные линии с течением времени будут только продолжать обесцениваться. Почему бы не использовать их, чтобы помочь рабочим.
 
 Из-за экономических изменений в Советском Союзе многие директора заводов обретали полный контроль над своими предприятиями. Пока они были согласны на предложение Кириленко, никто не мог изменить их решения. Они были более властными, чем китайцы.
 
 Именно поэтому, Кириленко нужно было только поговорить, либо же дать взятку директорам. Некоторые, конечно, не соглашались продать свои производственные линии, но они были не против продать свои технологии.
 
 Излишне говорить, что покупка этих технологий при Советской Армии была действительно полезна.
 
 Когда они подписали контракт, летний лагерь уже закончился. Фэн Ю и остальные студенты сели в самолет до города Бин…
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 По приезду в город Бин, студенты разъехались по домам, а трое профессоров поспешили обратно в технологический университет. Там их ждали другие профессора, желающие заполнить пробелы в недостающих данных.
 
 Фэн Ю довез своих друзей до дома. Когда Чжан Мухуа увидела своего сына, она обняла его и нежно погладила по голове. Прошло некоторое время с тех пор, как она видела Фэн Ю в последний раз, и ей показалось, что мальчик стал заметно выше.
 
 "Сяо Ю, я слышала от твоего шурина, что ты представлял Китай в Летнем лагере?”-ее глаза сверкали. Этим можно было гордиться.
 
 Фэн Ю кивнул: "ну да, что-то типа того.”
 
 “Что ты имеешь виду? Так и есть. Ты представлял свою страну. Это здорово. Пойди покушай немного вишни, а я пойду к соседям.”- Чжан Мухуа взяла наполовину недовязаный свитер и ушла.
 
 Фэн Ю потерял дар речи, когда посмотрел на спину своей матери. Он не замечал, что его мать так красиво одевается.
 
 Фэн Синтай тоже вернулся домой с фабрики по переработке пищевых продуктов после того, как получил известие, что сын вернулся домой. Первые слова, которые он услышал, заставили Фэн Юя почувствовать его злость.
 
 “Твоя сестра сказала мне, что ты решил заниматься бесполезным искусствов?”
 
 “Папа, председатель Мао тоже изучал искусство. Предметы искусства - для руководителей, а наука-для рабочих!"-своим ответом Фэн Ю попал в яблочко.
 
 “Неужели?"-Фэн Синтай не особо в это верил, но он слышал, что мэр соседней страны тоже изучал искусство в Пекинском университете!
 
 “Конечно. Твой сын хочет в будущем стать великим лидером. К тому же я буду великим ученым!"-Фэн Ю продолжал блефовать.
 
 “Прекрати нести чушь. Каким ещё ученым? Ладно, не бери в голову. Ты уже взрослый, и у тебя есть свой собственный образ мышления. Ты выбрал свой собственный путь, о котором не пожалеешь."-Фэн Синтай с любовью посмотрел на Фэн Юя. он редко говорил такие вещи.
 
 “Папа, а ты знаешь, что я только что ездил в Советский Союз в летний лагерь?"-Фэн Ю ждал, что его отец похвалит его, но тот, почему-то был чрезвычайно спокоен.
 
 “Я знаю. Твоя сестра уже рассказала нам. Надеюсь, вы не навлек позор на свою страну.”
 
 Фэн Ю был ошарашен. Каждый родитель всегда надеялся на лучшее для своих детей, почему тогда его отец всегда думал, что сын его опозорит?
 
 Выбора нет. Фэн Синтай всегда считал, что мышление Фэн Юя было слишком странным и, что он всегда делал вещи, которые шокировали людей. Он боялся, что его сын что-то сделал и попал в беду в Советском Союзе. Он до сих пор помнил тот момент, когда они пили в последний раз, а Фэн Ю кричал, что Советский Союз распадется через два года. Он клялся, что никакого будет Советского Союза больше не будет!
 
 В тот раз Фэн Синтай был потрясен. Слова Фэн Юя были слишком шокирующими. Как Советский Союз мог распаяться? У них была вторая по величине экономика в мире. Их промышленные и военные стандарты были одними из лучших в мире и находились на одном уровне с американскими. Как можно разрушить такую мощную нацию?
 
 Фэн Синтай предупредил Фэн Юя о том, что он не должен говорить такие вещи в обществе. Если другие услышат это, он может попасть в беду! На самом деле Фэн Синтай даже задумался, что Фэн Ю, возможно, говорит правду, поскольку он вел дела с советами и мог получить от них некоторую инсайдерскую информацию.
 
 Но несмотря ни на что, эти вещи не должны быть известны другим. Распадется Советский Союз или нет, это была проблема национальных лидеров, а не предмет обсуждения для простых людей.
 
 “Папа, ты все это время гордился мной.”
 
 “Я, гордился ... вся округа знала про дурака, который пошел на рыбалку и провалился в прорубь.”-Фэн Синтай закатил глаза.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 “А где мама? Она ничего не приготовила?”
 
 “Мама пошла к соседке. Я думаю, что она не вернется так быстро. Почему бы нам не пойти на завод пообедать? О кстати, папа. Ты упомянули, что завод нуждается в большем количестве машин для производства соевого масла. Я купил еще одну линию по производству соевого масла в Советском Союзе. Станки должны приехать в следующем месяце!”
 
 Фэн Синтай был вне себя от радости. Он давно хотел увеличить производство соевого масла. Несмотря на то, что его продукция продавалась лучше других, спрос все равно превышал предложение. Это был прибыльный бизнес, как он мог его упустить? Каждый раз, когда он слышал, как люди говорили о невозможности купить кулинарное премиум масло, он чувствовал, как его деньги утекают в чей-то карман.
 
 Фэн Ю купил эту производственную линию, когда закупался покупками для объектов легкой промышленности. Он не хотел, чтобы отец так много работал. Попозже он хотел нанять нескольких сотрудников Управления, чтобы его родители могли спокойно наслаждаться своей пенсией.
 
 На их свиноферме Тянь Пэн в этом году было более 2000 свиней, и еще несколько кабанов. Каждый месяц рождалось более 2000 поросят, а в этом месяце, первая партия свиней уже была готова к продаже. Фэн Синтай активно искал людей, которым можно было бы их продать.
 
 Фэн Ю уже сказал ему, чтобы он не беспокоился о продажах. В одном только городе Бин было продано по меньшей мере 1000 свиней, а на окраинах все еще проживали около 10 миллионов человек. Он не беспокоился о том, что его свиньи не продадутся.
 
 Даже если он не сможет продать их в своей провинции, он всегда сможет сделать это в провинции Линь. Она располагалась близко к городу Бин, и поэтому не было необходимости в больших транспортных расходах. Корма для животных фабрики пищевой промышленности тай Хуа тоже там уже продавались, и приносили более 30% прибыли.
 
 Фабрика пищевой промышленности развивалась очень хорошо, и те люди, которые не инвестировали в неё изначально, сейчас очень сожалели. Многие из них обратились к Фэн Синтаю с просьбой о покупке акций, но они были отклонены.
 
 Теперь фабрика Тай Хуа не испытывала недостатка в средствах. Дивиденды, выплаченные в прошлом году, были тому доказательством!
 
 Те люди, что инвестировали, были счастливы. Одни эти дивиденды были эквивалентны прибыли их ферм. Они могли спокойно уйти на пенсию.
 
 Конечно, были и те, кто забирал свои инвестиции. Отец Вэнь Дунцзюна был одним из таких. Его повысили до заместителя начальника колхоза и заставили уйти. Тем не менее, семья Вэнь уже получила огромную прибыль.
 
 После обеда на фабрике Тай Хуа, Фэн Ю отправился домой к Вэнь Дунцзюню. Войдя внутрь, он тут же услышал бахвальство своего друга.
 
 "Никто из студентов в летнем лагере не осмелился встать и выступить, это я был тем, кто взял на себя такую ответственность. Я играл песню на своей губной гармошке и пел ее. Все иностранные студенты были в восторге! Вы знаете, в то время……”
 
 Кхкхк~~~ Фэн Ю прочистил горло. Почему он не знал, что Вэнь Дунцзюнь делал что-то подобное в лагере? Пел песню? Вэнь Дунцзюнь ушёл даже когда они пели вместе с другими студентами!
 
 Однако, даже когда он увидел входящего Фэн Юя, он не перестал хвастаться. Он указал на него пальцем и продолжил нести чушь: "вы можете спросить Фэн Ю, если не верите мне. Он может доказать все то, что я сказал!”-он повернулся и прищурился, смотря на Фэн Юя.
 
 Черт, вот бесстыдник. Я ещё и должен помочь тебе с твоим хвастовством?
 
 “Это правда. К счастью, Вэнь Дунцзюнь был с нами. Если бы не он, мы бы опозорились. Дунцзюнь, разве ты не говорил, что мы будем играть в пинг-понг? Может пойдём?”
 
 Вэнь Дунцзюнь был озадачен. Когда это он сказал, что хочет поиграть в пинг-понг? Разве Фэн Ю не видит, что все соседи собрались вокруг, чтобы послушать его замечательные истории?
 
 “Я никуда не пойду. Иди сам. Мне еще нужно рассказать им о прощальной вечеринке!”
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Фэн Ю решил забыть об этом и отыскать отца, чтобы поехать на рыбалку. Его отец тоже заслужил отдых.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/660188
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 Фэн Ю смотрел новости по телевизору. Ставки по депозитам и кредитам упали одновременно. Он понял, что это первый золотой период фондового рынка Китая!
 
 “Папа, мама, мне нужно вернуться в Бин.”
 
 “Что? Ты же только вчера вернулся, а теперь опять уезжаешь? Разве сейчас не летние каникулы?"-Чжан Мухуа была недоволен. Ее дочь вышла замуж, а сына все время не было рядом.
 
 “Мне нужно кое-что сделать в компании, и это касается большой суммы денег. Даже большей, чем приходит от Фабрики Тай Хуа и свинофермы Тянь Пэн. Я должен проследить за всем лично. Не переживай. Я вернусь до конца летних каникул.”
 
 Фэн Ю вернулся в Бин со своим другом. Вэнь Дунцзюнь нес большую сумку, в которой были почти все его семейные сбережения.
 
 Он хотел поступить на государственную службу, и Фэн Ю беспокоился, что в будущем он не сможет устоять перед соблазном денег. Пусть этот придурок сейчас и не интересовался зарабатыванием денег, трудно было сказать, изменится ли он, когда получит больше власти.
 
 Кроме того, инвестировать в акции было законно. Фэн Ю сказал Вэню, что теперь есть возможность заработать много денег и гарантированно обезопасить себя на будущее. Вэнь Дэгуан немного помедлил, но все же достал все сбережения семьи и передал их Вэнь Дунцзюню. Он даже попросил его делать все именно так, как говорит Фэн Ю.
 
 В глазах Вэнь Дэгуана Фэн Ю был особенным парнем. За короткий промежуток времени в 2 года он смог изменить семью Фэн из обычной фермерской семьи в самую богатую семью в округе. Не говоря уже о пищевой фабрике и свиноферме, они были акционерами машиностроительной компании. Это сильно удивляло его.
 
 Кроме того, Вэнь Дунцзюнь рассказал ему, что Фэн Ю однажды сказал, что его "Тай Хуа Трейдинг" заключает сделки с Советским Союзом, и ежемесячная прибыль по ним составляет несколько миллионов рублей. Семья Фэн Ю была чертовски богата! Большой "джип", на котором ездил Фэн Ю, стоил несколько сотен тысяч юаней.
 
 Семья Фэн была даже более влиятельной, чем главный управляющий фермы, и по этим причинам Вэнь Дэгуан не беспокоился, что Фэн Ю обманет его на эту ничтожную сумму денег. Он заработал немного денег, когда в последний раз инвестировал в завод Тай Хуа, и на этот раз вновь поверил в Фэн Ю. Он хотел заработать немного денег для своего сына, чтобы купить ему большую квартиру в городе, когда тот закончит университет.
 
 "Сяо Ю, эта сделка действительно может удвоить состояние моей семьи?”-спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 “Удвоить? обижаешь. Я гарантирую, что в течение 3 лет ваши деньги умножатся по крайней мере в 5 раз!”
 
 "В 5 раз? Тогда 50 000 юаней станут 250 000?”-удивился Вэнь Дунцзюнь. Это отличалось от того, что Фэн Ю сказал ему дома.
 
 “Я же сказал, по крайней мере! Не беспокойся. Тебе не нужно делать ничего, кроме покупки нескольких Акций. После Нового года вы увидите, что заработали деньги!”
 
 Текущий индекс фондового рынка составлял чуть более 100. Через 2 года он увеличится до более чем 1400. То есть в 10 раз. Кроме нескольких невезучих людей, остальные могли получать огромные прибыли, совершенно ничего не делая!
 
 На самом деле, когда Вэнь Дэгуан достал 50 000 юаней, Фэн Ю тоже был потрясен. Вэнь Дэгуан был настоящим офицером и, похоже, не брал взятки. Это быть его личные сбережения.
 
 Однако Фэн Ю не знает, что Вэнь Дэгуан продал свой трактор и имущество в деревне, чтобы собрать эту сумму. Хотя Вэнь Дэгуан не использовал деревенские ресурсы, он тайно обрабатывал пустоши и заработал некоторую сумму за предыдущие несколько лет.
 
 Если фермер продавал свой трактор, это означало, что он отдавал все свои силы. Конечно, Фэн Ю не позволит семье Вэнь понести какие-либо потери. Он войдет в рынок на несколько дней позже начала ажиотажа и уйдет до его краха. Таким образом, они не попадут в ловушку!
 
 Фэн Ю думал спросить Ли На и семью Лю Куна, но сдался. Эти люди отличались от семьи Вэнь. Семья Вэнь и его дружили ужа более 20 лет. Как бы то ни было, Лю Кун мечтал стать ученым, и если бы ему это удалось, Фэн Ю мог бы вложить деньги в его исследовательский центр. Что касается семьи Ли На, это уже не важно. Фэн Ю будет богат в любом случае!
 
 Вернувшись в город Бин, Фэн Ю поехал прямо в торговый центр Тай Хуа. Все торговые штабы Тай Хуа были на месте, включая 2 недавно нанятых финансовых отдела. Даже Ли Шицян работал, когда Фэн Ю сказал, что ему нужно объявить кое-что важное.
 
 "Как вы себя чувствуете, проработа в Tai Hua Trading последний год?”
 
 Когда Фэн Ю договорил, Ву Чжиган немедленно закричал: "работать в Tai Hua Trading стало лучшим решением в нашей жизни! Вернувшись на моторный завод, мы только и делали, что ждали, когда рабочие уйдут на пенсию. Это была тяжелая работа, а платили нам только 100 юаней в месяц. Та зарплата не сравнима даже с нашей здешней премией!”
 
 “Совершенно верно. Менеджер Фэн, будьте уверены. Мы будем упорно работать ради нашей компании и выполнять все ваши просьбы. Мы никогда не оставим Tai Hua Trading другим компаниям!”
 
 Они думали, что Фэн Ю заговорил об инциденте, когда кто-то пытался переманить их высокими зарплатами. Большой босс из южных провинций пришел к ним искать сотрудников, которые были знакомы с городом Бин и окрестностями. Зарплата, которую он предложил, составляла 200 юаней в месяц. Но они не были глупы. Если бы они работали на этого большого босса, то получали бы только эту зарплату. Преимущества Tai Hua Trading были превосходными. Фэн Ю постоянно выдавал бонусы и награды. В прошлом году он дал им по пейджеру, которые стоили нескольких лет их работы!
 
 Фэн Ю засмеялся и замахал руками. Он был кумиром этих людей. Если бы он основал культ, ему было бы легко промыть им мозги.
 
 “Тогда я сразу перейду к делу. Если вы все послушаете меня, я не позволю вам понести какие-либо потери. Я буду заботиться о вас всех относительно всех моих прибыльных идей. Работа в следующем полугодии будет заключаться в покупке акций!”
 
 Акции? Ву Чжиган и остальные сотрудники переглянулись. Что такое акции?
 
 Только Ли Шицян не удивился. Фэн Ю уже говорил ему об акциях и упомянул, что это был самый прибыльный бизнес. Намного более выгодный, чем торговля казначейскими облигациями.
 
 В тот раз Ли Шицян спросил у Фэн Юя, раз это было так выгодно, почему они не занимались этим бизнесом? Фэн Ю сказал, что нужно дождаться правильного момента. Если бы они купили акции тогда, то не получили бы никакой прибыли. Услышав, что сказал Фэн Ю сейчас, он задумался, что сейчас, похоже, то самое подходящее время.
 
 Фэн Ю посмотрел на своих людей и продолжил: "акции похожи на казначейские облигации, с разница заключается в том, что их выпускает не правительство. Этим занимается листинговяе компании, а дивиденды и прибыль по итогам года будут выплачиваться на основе процентной доли акций и прибыли компании за предыдущий год. Имея акции мы можем считаться акционерами компании! Когда количество акций в наших руках достигнет определенного количества, мы будем присутствовать на собрании акционеров!”
 
 Ву Чжиган и остальные были в оцепенении. Они ничего не понимали. Дивиденды и бонусы? Звучит как что-то похожее на сберегательные счета? Но выпускает их не правительство, а частные компании. А они точно надежные?
 
 “Вы все помните то время, когда цена казначейских облигаций вдруг выросла? Я вас уверяю, что цена акций тоже будет расти и рост будет огромный и даже более быстрее, чем в отношении казначейских облигаций! Акция, купленная за 100 юаней, будет стоить 200 юаней уже в следующем году. Вы все можете самостоятельно рассчитать, сколько денег в итоге получите.”
 
 Все в комнате, включая Ли Шицяна, тяжело дышали, а их глаза были широко открыты от удивления. Это настолько прибыльно?
 
 “Я сказал, что позабочусь обо всех вас, если вы последуете за мной. Если я узнаю о каких-либо хороших возможностях заработать деньги, я поделюсь ими с вами. Если вы все готовы, можете собирать деньги, а я объясню вам всем, какие акции покупать. Все доходы от акций будут принадлежать вам, с если возникнут какие-то убытки, я все компенсирую!”
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 Хотя Фэн Ю имел десятки миллионов юаней, Китай был слишком большим. У него было много денег, но он не мог позволить себе купить даже 1% акций. Еще не наступили девяностые, но уже существовали десятки тысяч акционерных обществ, многие из которых выпускали акции. Уже были сотни компаний, которые выпускали их по всей стране.
 
 Ли Шицян нахмурился. Мы получим прибыль, а вы будете покрывать убытки? Кто станет таким заниматься? Даже если начальник был очень уверен в себе, он не должен был этого делать.
 
 Фэн Ю достал стопку контрактов и продолжил: "Все, что я сказал ранее, вступит в силу после подписания этого контракта!”
 
 Ву Чжиган и сотрудники прочитали контракт. Срок его действия составлял 20 лет, что было почти половиной их рабочего срока. Кроме того, в нем говорилось о том, что если они покинут компанию или уйдут на пенсию, им придется компенсировать 3-х годовой доход. Это было слишком безжалостно!
 
 Эти люди работали на Фэн Ю чуть больше года, и их средний годовой доход за прошлый год составил около 10 000 юаней. Компенсация составила бы около 30 000 юаней!
 
 “Я научу вас зарабатывать деньги и вести переговоры о бизнесе. Все вы должны называть меня Ши Фу (учитель)! Я буду продолжать приносить всем вам деньги и гарантирую, что ваши доходы будут расти с каждым годом, а зарплаты будут выше, чем в машиностроительной компании или в любых других компаниях Китая. Но после того, как я обучу вас всех, я не смогу позволить вам уйти или присоединиться к другим компаниям, чтобы они использовали то, чему вас научил я. У всех есть возможность подписать этот контракт. Если вы подпишете его, я позабочусь о вас. Однако, если вы решить не подписывать его, все будет в порядке. Вы сможете уйти.”
 
 Фэн Ю не смел утверждать, что Ву Чжиган и остальные были лучшими работниками, но их образ мыслей и действий был намного круче, чем у среднестатистического человека. Кроме того, они изучили некоторые методы продаж в Tai Hua Trading. Именно поэтому Фэн Ю хотел связать их контрактом.
 
 Прежде чем кто-либо успел отреагировать, Ву Чжиган без колебаний поставил свою подпись на контракте. Остальные немедленно последовали за ним. Даже 2 недавно присоединившихся сотрудника тоже подписали контракт. 20-летний договор был эквивалентом ”железной рисовой чаши" рабочих мест на государственных предприятиях. Фэн пообещал, что они также будут получать пенсию, как и те, кто работает на государственных предприятиях.
 
 Фэн Ю осмелился сделать эти обещания, потому что в 1992 году Китай ввел социальное обеспечение, а в 1996 году оно стало обязательным для всех компаний. Это было действительно небольшой суммой денег, и Фэн Ю совсем не возражал.
 
 Он удовлетворенно кивнул, когда увидел, что все подписали контракты: "не думайте, что продолжительность контракта составляет всего 20 лет. Я обещаю каждому из вас, что через 20 лет все вы станете миллионерами и даже акционерами компаний. Это то же самое, что быть одним из боссов! А теперь скажите, на какую сумму вы готовы раскошелиться? Я не буду много говорить. Через 2 года деньги, которые вы вложите сегодня, как минимум удвоятся в два раза!”
 
 У Чжигана и остальных расширились глаза. Два раза? Это означает, что 10 000 станут 40 000 через 2 года? Это было намного лучше, чем ходить на работу.
 
 “Я могу дать 15,000 юаней!”
 
 “Я 20,000!”
 
 “Я 18 000!”
 
 ……
 
 Все выкрикивали сумму, которую они хотели вложить. Даже 2 новых работника решили вложить по 5000 юаней каждый. Даже если у них сейчас не было этих денег, они могли взять взаймы у друзей и родственников. Самое большее они дадут им проценты.
 
 2 новых сотрудника отвечали за финансы Tai Hua Trading, и они знали, сколько денег было у этой компании. Общая сумма, собранная с сотрудников, в принципе не считалась чем-то значимым по сравнению со средствами на торговых счетах Tai Hua. Вот почему они не думали, что Фэн Ю обманет их!
 
 “Хорошо. С завтрашнего дня все вы будете ходить парами в разные банки, чтобы купить акции. Помните, покупайте все, что сможете! Ваши деньги могут быть использованы для покупки любых акций компании на следующей неделе. Все сертификаты акций будут храниться в сейфе. Дачжоу сообщи ICBC, чтобы подготовили наличные деньги. Мне нужна максимальная сумма наличных, которую они могут подготовить!”
 
 Ву Чжиган и остальные вернулись к своей работе. В зале заседаний остались только Ли Шицян и Вэнь Дунцзюнь.
 
 "Шурин, сколько средств может дать ваша логистическая компания, не затрагивая процесс операций? Используйте все свои свободные средства на покупку акций!”
 
 Ли Шицян озабоченно спросил: "не имеет значения, какие акции покупать? А что, если будут потери? Разве мы не должны использовать сперва хотя бы половину?”
 
 Когда у него не было денег, Ли Шицян был смелым. Но когда он стал богат, он начинал осторожничать. Он не хотел терять деньги, которые кропотливо заработал.
 
 “Шурин, поверь мне. Все будет в порядке. В новостях сообщалось, что ставки по кредитам и депозитам упали. Это значит, что правительство поощряет нас тратить больше. Сейчас практически не возможно заработать на казначейских облигациях, теперь наступила эра акций. Правительство поощряет это!”
 
 Ли Шицян вспомнил о чудесах, которые творил его шурина и стиснул зубы: "прекрасно. Логистическая компания может предоставить около 1,5 млн юаней. В конце месяца автозавод произведет платеж, и эти деньги никак не повлияют на ход операций.”
 
 Ли Шицян принял решение. Он решил использовать все имеющиеся у него средства.
 
 Фэн Ю нахмурился. Только 1,5 миллиона юаней? И когда шурин сможет построить больницу для своей сестры? Хм, ему придется тащить его в банк.
 
 “Ты должен попросить своих сотрудников сообщить об этом в банк, чтобы они подготовили деньги.”
 
 В Бин-Сити по-прежнему не было ценных бумаг, а акции были такими же, как казначейские облигации. Они продавались банками. Если вы хотите купить акцию, вам нужно пойти туда и купить ее прямо за прилавком. Если вы собираетесь продавать свои акции, вам нужно продать их через банк. Торговля в частном порядке не разрешалась.
 
 Конечно, существовал и другой способ продажи акций-через дочерние компании банка, розничные торговые точки и компании по ценным бумагам.
 
 Последним местом продажи акций была компания, выпустившая их.
 
 Совершать сделки в банках было легко. Но если это были ценные бумаги компаний или других мест, сделки проводились использованием наличных денег. Это было более экономически эффективно. В эту эпоху покупка и продажа акций не осуществлялись в электронном виде. В мире попрежнему использовались бумажные сертификаты. Акции были номиналом 50-юаней, 100 и 200. 1 юань был эквивалентен 100 акциям.
 
 Так как их выпуск все еще находился на экспериментальной стадии, существовало не так много правил. Кроме того, счетчик ценных бумаг банка не отражался на электронном экране, используемом в более поздние годы. В банках были простые доски. Цены акций и сделок были написаны мелом, большинство из них заключались в однозначных цифрах.
 
 Почему люди только покупают акции, но никто их не продает? Это происходило потому, что люди, которые покупали акции, относились к ним как к фиксированным депозитам. В большинстве своём этим занимались те, кто торговал казначейскими облигациями. Несколько месяцев не было ещё ни одного человека, продающего акции.
 
 ……
 
 Рано утром следующего дня, когда ЦКБ только открыл свои двери, у стойки ценных бумаг стояли 2 молодых человека.
 
 “Доброе утро. Чем я могу вам помочь? Вы покупаете казначейские облигации?”
 
 Казначейские облигации все еще были очень популярны, и обычно люди, которые подходили к прилавку ценных бумаг, покупали именно их.
 
 Фэн Ю спросил: "сколько типов акций доступны и сколько их всего?”
 
 Сотрудники банка были шокированы. Через несколько секунд, у них закатились глаза. Сколько это будет стоить в общем? Что? Вы собираетесь купить все? В общей сложности, это по крайней мере, более миллиона. Вы можете себе это позволить?
 
 “В общей сложности есть 8 типов акций, общая сумма которых составляет около 2 миллионов юаней. Вы хотите купить акции? Сколько сотен?”
 
 Фэн Ю засмеялся: "только 2 миллиона юаней? Так мало? Я хочу все!”
 
 Все в банке, включая персонал и клиентов, повернулись и посмотрели на него. Что сказал этот парень? Он хочет все?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/660190
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 “Сэр. Что вы только что сказали?"-рабочий снова попросил Фэн Юя повторить его слова, с широко раскрытыми от удивления глазами.
 
 “Я же сказал, что хочу все! Можно ли перевести средства ICBC?”
 
 Лидер ЦКБ подошел к стойке с ценными бумагами. Хм, не тот ли это парень Фэн, который покупал казначейские облигации в прошлом году?
 
 “Управляющий Фэн, вы уже довольно давно не навещали нас. Вы снова покупаете казначейские облигации?”
 
 “Нет. На этот раз я покупаю акции. Я думаю, что они принесут мне большую выгоду.”
 
 Бум~~~
 
 На столе оказалась стопка сертификатов акций, а сотрудники снова повернулись к сейфу.
 
 “Сяо Чжао, куда ты?”
 
 "За сертификатами акций для клиентов.”
 
 Управляющий филиалом посмотрел на лежащие на столе сертификаты. Их было по крайней мере несколько тысяч штук, и номинал каждой составлял 100 юаней. Это все стоит по меньшей мере несколько сотен тысяч. Этого мало?
 
 Когда он увидел, что Фэн Ю собирается положить акции в два больших чемодана, он был действительно ошеломлен. После того, как этот парень ушел, он спросил своих сотрудников о том, сколько акций он купил?
 
 Что? Все? Он заплатил 2 миллиона юаней?
 
 Зеваки в банке подслушали разговор, и самые умные из них сразу же сообразили, что акции могут быть такими же прибыльными, как казначейские облигации. Они быстро вернулись домой, чтобы узнать об этом больше. Если это было правдой, то они вернутся и купят себе несколько штук.
 
 Фэн Ю и Вэнь Дунцзюнь погрузили акции в машину и вернулись в компанию. В то же время Ли Шицян, Ву Чжиган и остальные тоже парами прошлись по отделениям разных банков, сметая все имеющиеся акции.
 
 Tai Hua Trading сняла значительную сумму наличных денег, и это насторожило менеджера банка Чжу. Что происходит? Эта Компания вывела более десятка миллионов юаней сегодняшним утром. Tai Hua Trading была одним из крупнейших клиентов ICBC. Они оказались наравне с несколькими государственными предприятиями.
 
 Менеджер Чжу сразу же попытался позвонить Фэн Юю, но в этой компании никто не ответил на его звонки. Менеджер Чжу был встревожен. Может быть, произошёл какой-то несчастный случай?
 
 Конечно, на самом деле, ничего страшного не произошло. Все деньги были конвертированы в акции и перевезены обратно в Tai Hua Trading.
 
 Вернувшись с МЦБК, Фэн Ю остался в компании, чтобы лично пересчитать акции. 2 финансовых сотрудников помогали ему, проработав до ночи.
 
 Небольшая кладовая в компании была переоборудована под сейф. В комнате не было окон, Фэн Ю установил только 2 большие металлические двери. Не используя взрывчатку, попасть внутрь было невозможно!
 
 Сертификаты акций отсортировали по компаниям и номиналам, и завернули в слои пластика и масляной бумаги. Поверх пакетов Фэн Ю рассыпал порошок чили, чтобы их не сгрызли крысы. Они же могут просто напросто съесть его деньги!
 
 Фэн Ю был единственным человеком, у которого был ключ от этой комнаты. На самом деле он намеревался хранить его в течение короткого периода времени. После 1992 года он продаст все эти акции на бирже.
 
 С утра до вечера Фэн Ю съел только несколько булочек. Он, наконец, закончил сортировать и подсчитывать все сертификаты, которые они купили в тот день, потянулся и помассировал свои ноющие плечи.
 
 В общей сложности было 34 типа акций, 1,483,050 юаней сертификатами по 50, 7,692,400 юаней сертификатами по 100, 3,669,800 юаней сертификатами по 200. Общая сумма составила 12 845 250 юаней.
 
 За один день они подчистили все акции в Бин-Сити. Это шокировало банки и компании-эмитенты акций.
 
 Кто бы мог подумать, что так много людей купят их акции. Они должны были пролежать в банках до следующего года. Что случилось сегодня? Почему все акции оказались распроданы?
 
 Фэн Ю все еще не был доволен, несмотря на расходы на более чем 10 миллионов юаней. Компания Тай Хуа по-прежнему имела достаточно денег. Поскольку в городе Бин больше не было акций, он должен был отправиться в соседние города, например в Цзи и Шэнь. Если и этого не хватит, он всегда мог поехать в Пекин или даже Шэньчжэнь!
 
 Внутри было несколько сотрудников, пока все остальные стояли на улице. Фэн Ю возглавлял команду, покупая чековую книжку. Они купят все акции, которые увидят. Первой целью было скупить все акции в городе Шэнь.
 
 На следующее утро Фэн Ю и его люди поехали в этот город на четырёх машинах. Фэн Ю отверг идею использования поезда. Он считал, что это небезопасно.
 
 Они прибыли в Шен-Сити во второй половине дня, и им удалось скупить акции только у 4 банков. В ту ночь они остановились в отеле, решив продолжить на следующее утро.
 
 У одного из прилавков с ценными бумагами банка двое мужчин стояли в очереди за Фэн Юем. Они обсуждали, какие акции купить. Они пытались решить, купить акций на 2000 или на 1800, когда услышали, что ребенок перед ними закричал: "Я покупаю все доступные акции в вашем филиале!”
 
 Фэн Ю не мог вспомнить, какая акций поднимется больше всего или какая не будет работать вовсе. Но он знал, что когда фондовая биржа будет создана, все акции вырастут в цене с самого начала!
 
 Фэн Юя не волновало, какой тип акций. Он просто покупает все, так как мог себе это позволить!
 
 Он погрузил два больших портфеля в машину и поехал к следующему банку.
 
 Двое мужчин, стоявших в очереди за ним, просто потеряли дар речи. Теперь в банке не осталось ни одной акции, которую они могли бы купить!
 
 Они никогда не видели никого, кто покупал бы акции таким образом. Этот ребенок не боялся потерять деньги?
 
 Они шли и переговаривались между собой. Был ли этот ребенок дураком? Этот парень потратил больше миллиона юаней на акции! Если бы у них были такие деньги, они бы не покупали акции. Они бы оставили деньги в банке и получали проценты.
 
 Каждый год это приносило бы по крайней мере десятки тысяч юаней. Они могли тратить их на все, что хотели!
 
 Но в то же время они оба завидовали этому ребенку. Может быть, он просто был очень богат, и поэтому осмелился рискнуть. Раз уж этот ребенок осмеливается Покупать акции таким образом, они тоже не должны колебаться. Двое мужчин решили пойти в другой банк.
 
 Некоторые сотрудники банка все еще помнили Ли Шицяна и приветствовали его при встрече. Они слышали, что этот человек сколотил свое состояние, торгуя казначейскими облигациями. Похоже он снова приехал из города Бин, чтобы купить казначейские облигации. Это доказало всем, насколько они прибыльны.
 
 Но на этот раз сотрудники ошиблись. Ли Шицян не собирался покупать казначейские облигации. Несмотря на то, что они все еще могли приносить доход, по сравнению с акциями разница была огромной.
 
 Ли Шицян положил свою чековую книжку на прилавок и попросил сотрудников принести все акций.
 
 В Шен-Сити было больше банков, чем в бин-Сити, поэтому акций тоже было больше. Фэн Ю потратил все деньги, которые они привезли с собой, и скупил практически все доступные акции в городе Шэнь.
 
 Вернувшись в Бин, они начали подсчитывать акции и убирать их подальше. Все вздохнули с облегчением. Это был первый раз, когда они тратили деньги таким образом.
 
 Фэн Ю остался доволен. Ни один из его работников не украл чеки или акции и не сбежал. Возможно, они были в парах и взаимно контролировали друг друга, а может быть, они вообще не думали об этом. Или, возможно, они не хотели создавать проблемы для своих семей.
 
 Фэн Ю оказался прав, доверяя им. И это был только первый шаг!
 
 Они думали, что это конец? Фэн Ю купил акции на сумму менее 50 миллионов юаней и все еще не был доволен. На торговом счете Тай Хуа больше не было денег? У Фэн Юя было решение!
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 Менеджер банка ICBC наконец-то встретился с Фэн Юем. Как только они оказались друг перед другом, он сразу же спросил, собирается ли Фэн Ю перевести счет своей компании в другой банк.
 
 Фэн Ю сразу же объяснил, что компания инвестирует в определенные вещи, поэтому он перевел часть своих средств. Счет компании по-прежнему будет находиться в ICBC. Никаких изменений не произойдет.
 
 На торговом счете Тай Хуа совершалось огромное количество операций в иностранной валюте, и это было действительно хорошим достижением.
 
 Но полагаться на это не стоило. Правительство снизило ставку кредитования, чтобы увеличить расходы. Поэтому банки должны были переключить фокус со сбережений на кредитование.
 
 Менеджер Чжу был ведущим специалистом в обеспечении сбережений банка, а его филиал был номером один в провинции. Но что касается кредитования, менеджер Чжу справлялся не слишком хорошо. Его филиал занимал место, которое было ниже среднего по региону. Это повлияет на его выдвижение на должность заместителя управляющего провинциальным банком.
 
 Менеджер Чжу хотел поговорить с Фэн Юем о кредитах, но тот сам поднял эту тему после того, как все объяснил. Он поинтересовался процедурой получения кредита.
 
 Фэн Ю не мог вспомнить как это происходило в эту эпоху, но знал, что это было довольно хлопотно.
 
 Глаза менеджера Чжу засверкали. Tai Hua Trading нуждается в кредите? Это здорово. Я одобрю любую сумму, лишь бы она оказалась в пределах моих полномочий!
 
 Менеджер Чжу даже хотел предложить Фэн Юю взять кредит на астрономическую сумму. С возможностями его компании, он не боялся, что Фэн Ю не сможет погасить кредит.
 
 Фэн Ю увидел волнение в глазах менеджера Чжу, когда они заговорили о кредите, и все понял. Правительство поощряло заимствования.
 
 Фэн Ю хотел получить кредит на большую сумму и инвестировать все в фондовый рынок. Это избавит его от неприятностей через два года.
 
 "Менеджер Чжу, учитывая финансовое положение моей компании, у нас не было необходимости брать кредит. Но недавно у нас появился большой проект. Так что, возможно, нам придется взять краткосрочный кредит. Как рассчитывается процент и срок погашения?”
 
 Менеджер Чжу с энтузиазмом все объяснил Фэн Юю. Проценты будут самые низкие, он это гарантировал. Срок погашения составит 3 года, в первый и второй год нужно будет платить только проценты. Сумма кредита плюс проценты за третий год будут выплачены в последний год. Это не окажет на Фэн Юя никакого давления.
 
 Он чуть ли не прыгал от радости. Это как раз то, чего он хотел. Хотя он все еще получал прибыль от увлажнителей воздуха и доход от машиностроительного завода, он не хотел выплачивать кредит раньше. 3 года -идеальная продолжительность. К тому времени его акции уже будут проданы, а он вернёт свои инвестиции.
 
 “Управляющий Чжу, какую сумму ваш банк может одолжить моей компании?”
 
 “если вы используете свои акции в машиностроительной компании в качестве залога, я могу дать вам кредит в размере 1,2 миллиона юаней. Если это будут активы и доход Tai Hua Trading, я смогу предоставить вам 10 миллионов юаней. Если залогом будут увлажнители, то 2 миллиона юаней, а если свиноферма, то 500 000."-Менеджер Чжу надеялся, что Фэн Ю использует все эти компании сразу!
 
 "Менеджер Чжу, это неправильно. Рыночная стоимость акций машиностроительной компании в настоящее время составляет около 1,2 миллиона юаней, а сумма кредита, которую вы мне предлагаете, совсем не подходит. Кроме того, почему Tai Hua Trading стоит только 10 миллионов юаней? Tai Hua Trading владеет брендом Wind and Rain, и каждый месяц приносит более нескольких миллионов рублей благодаря торговле с Советским Союзом. Почему сумма кредита такая маленькая?”
 
 Чжу уставился на Фэн Юя широко с раскрытыми глазами. Фэн Ю хотел одолжить ещё больше? Это же здорово! Раз он считает, что сумма кредита была слишком маленькой, то сколько же он хотел?
 
 "Менеджер Фэн, тогда сколько вам нужно?”
 
 “Взяв под залог акции машиностроительной компании и торговые активы Tai Hua, я хочу получить кредит в размере 40 миллионов юаней. Что касается логистики увлажнителей, я думаю, что она стоит 4 миллиона юаней. У нас есть парк из 80 грузовиков ГАЗ. Не говорите мне, что грузовик стоит меньше 50 000 юаней?”
 
 Хммм ... хотя Фэн Ю купил грузовики менее чем за 50 000 юаней каждый, на самом деле сейчас они стоили этой цены!
 
 Менеджер Чжу еще ничего не сказал, но Ли Шицян в шоке смотрел на Фэн Юя. Что происходит? Ты хочешь, чтобы я получил кредит в размере 4 миллионов юаней? Это ... не слишком ли рискованно? Проценты за год будут совсем немаленькие!
 
 Ли Шицян уже чувствовал, что использовать все свои свободные средства для инвестирования в акции было рискованным шагом, а Фэн Ю хотел еще и взять кредит? Он может взять его на себя, зачем он притащил его с собой? Хорошо. Ли Шицян согласился взять кредит, но Фэн Ю не сказал ему, что сумма будет такой большой. Если он не сможет погасить кредит, логистическая компания будет принадлежать банку.
 
 Фэн Ю тайком похлопал своего шурина по ноге, успокаивая его. Он хотел построить больницу для своей сестры, а его шурин сам вызвался выполнить эту задачу. Фэн Ю настойчиво просил его расширить свой бизнес, но тот боялся потерпеть неудачу. Со скоростью развития логистической компании, потребовалось бы более 5 лет, чтобы осуществить мечту его сестры.
 
 Инвестирование в акции было другим делом. Доходность превысит инвестиции в несколько раз за два года, а состояние Ли Шицяна увеличится до десятков миллионов юаней. В такой момент у него бы не возникло проблем, даже если бы он захотел открыть несколько больниц!
 
 Менеджер Чжу дрожащим голосом переспросил: "ты хочешь взять кредит на сколько? На 40 миллионов?”
 
 "На 44.”
 
 Чжу быстро задышал. Ха, ха, ха. Дело сделано. Наконец-то. Пришло время меня повысить. Ему не хватало 15 миллионов для этой цели. Но с этими 44 миллионами кредита он даже превзойдёт ее. Его филиал займет первое место в провинции. Если повышать не Чжу, то кого еде?
 
 “Позволь мне подумать. 44 миллиона юаней, верно? Нет проблем!"
 
 Хотя эта сумма не соответствовала правилам, менеджер Чжу решил поговорить об этом со своим начальством. Кредит в размере 44 миллионов долларов позволит решить проблему всей провинции. Он верил, что его руководители его одобрят!
 
 Фэн Ю увидел, что менеджер Чжу был очень любезен, и он продолжил напирать: “У меня еще есть антиквариат. Это горелка династии Мин Хуандэ. Это настоящее сокровище, в мире их всего несколько штук. Гонконгский бизнесмен однажды предложил мне за неё 8 миллионов. Я не буду просить большего. Я использую ее в качестве залога для кредита на 6 миллионов. Тогда общая сумма составит 50 миллионов юаней!”
 
 Чтоооооо ~ ~ ~
 
 Менеджер Чжу нахмурился и громко выдохнул. В этой провинции не было прецедента на использование антиквариата в качестве залога для займов.
 
 Предположительно, все, что было ценным, можно было использовать. Однако цену на антиквариат было очень трудно определить. Фэн Ю утверждал, что кто-то предложил ему 8 миллионов, но ведь была возможность, что этот антиквариат они не смогут продать даже за 80 000.
 
 "Менеджер Фэн, использовать антиквариат в качестве залога немного проблематично. У нас нет никакого ориентира, чтобы оценить его значение. На это будет трудно получить одобрение.”-предупредил Менеджер Чжу, явно обеспокоенный.
 
 Фэн Ю взглянул на него и продолжил: "очень сложно? Хорошо, тогда не берите это в голову. Мы возьмём кредит в ЦКБ. Мой отец знает менеджера Лю из их отдела кредитов. Я думаю, что, используя так много активов в качестве залога, мне не будет трудно получить кредит на 50 миллионов.”
 
 Менеджер Чжу увидел, как Фэн Ю встал, и сразу же схватил его за руку.: "Менеджер Фэн, пожалуйста, подождите. Мы так долго сотрудничали, а вы все еще не доверяете мне? Позвольте мне позвонить. Всего один звонок.”
 
 Это все ради заслуг, ради повышения!
 
 Менеджер Чжу вышел из комнаты, а Ли Шицян сразу же начал задавать вопросы: "Сяо Ю, зачем тебе нужно занимать столько денег? А что, если ты не сможешь вернуть долг?”
 
 Фэн Ю уверенно посмотрел на него: "шурин, не волнуйся. Я однозначно смогу вернуть эту сумму. Знаешь ли ты, сколько прибыли получила компания Tai Hua Trading с иностранного рынка после продажи увлажнителей воздуха? 10-миллионов. 10 миллионов долларов! В следующем году прибыль увеличится. Поэтому, тебе не нужно беспокоиться о его погашении. То, что мы делаем сейчас, - это используем возможность скупить все имеющиеся на рынке акции. Ты увидишь результаты уже в конце этого года. Может быть даже раньше. Может быть, в октябре ты уже сможешь получить прибыль!”
 
 Скупив в двух городах все доступные акции, Фэн Ю повлияет на фондовый рынок и поднимет цены!
 
 Ли Шицян хотел что-то сказать, но менеджер Чжу вернулся и взволнованно заговорил: “50 миллионов юаней. Наш городской МЦПС и провинциальный МЦПС совместно одолжат вам эту сумму!”
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 МЦПС с готовностью согласились предоставить Фэн Ю кредит в размере 50 миллионов юаней. Но все было не так просто, как показалось изначально, ведь Фэн Ю было необходимо получить подпись отца. Теперь он задумался о том, как заставить его подписать документы.
 
 Фэн Синтай был еще более консервативен, чем Ли Шицян, и был доволен тем, что имел сейчас. Он считал, что денег, которые он уже заработал, ему более чем достаточно. Он сомневался, что сможет потратить их до конца жизни. С чего бы ему брать кредит в банке, да ещё и на такую большую сумму?
 
 "Ты ни на что не годный ребёнок! Кредит? Это заимствование денег под высокие проценты. Зачем ты взял кредит на такую огромную сумму?”
 
 Фэн Ю только закончил говорить, когда Фэн Синтай сильно ударил по столу и встал. Этому ни на что не годному сыну нужна взбучка. Похоже все его тело начинает чесаться, если он не получает по попе каждые 3 дня!
 
 “Папа, Папа, подожди минутку. Ты знаешь, каким важным человеком сейчас является твой сын?”-преувеличенно спросил Фэн Ю.
 
 Фэн Синтай посмотрел на него сверху вниз и спросил: "В каком месте? Что ты задумал на этот раз?”
 
 “Папа, помнишь когда я в последний раз посещал международный летний лагерь в Московском университете с Вэнь Дунцзюнем и другими студентами?”- Спросил Фэн Ю, делая особый акцент на словах международный и Московский.
 
 “О, раз уж ты упомянул тот лагерь, я кое-что вспомнил. Почему ты каждую ночь уходил из лагеря?”-усмехнулся Фэн Синтай.
 
 “Об этом я и говорю. Твой сын был на задании. Это была важная миссия! Слушай, откуда взялось все оборудование с фабрики Тай Хуа? Я купил его в Советском Союзе. Как мы стали акционерами машиностроительной компании? Это произошло благодаря технологиям, которые я купил в Советском Союзе. Даже мэр города знает об этом!”
 
 “Что? Чего он хочет? Просто скажи, что это я все устроил, а к тебе это не имеет никакого отношения!"-Фэн Синтай был потрясен. Его первой реакцией было защитить сына, даже если ему придется сесть в тюрьму.
 
 “Папа... дай мне закончить."
 
 Фэн Ю хотел и плакать, и смеяться одновременно.
 
 "Мэр знает, что я умею покупать передовые машины и технологии из Советского Союза. Именно поэтому мне было поручено закупить технику и технологии для города Бинг. Именно по этой причине мне приходилось покидать лагерь каждую ночь.”
 
 “Значит, ничего плохого не случилось? Это было поручение мэра?”
 
 "Конечно, я даже подписал контракт. Оно включает машинное оборудование масла сои. Вся техника приедет через 1-2 месяца. Все машины из Советского Союза из крупносерийного производства машин. Как ты думаешь, сколько оно будет стоить?”
 
 “Что ты имеешь в виду? Ты берёшь кредит на покупку этих машин? Разве ты не говорил, что это мэр попросил тебя купить их? Разве городское правительство не должно за все заплатить?” Фэн-Синтай, был недоволен. Даже если это был мэр, он не должен был использовать их в своих интересах. У них нет причин брать кредит на покупку техники для правительства.
 
 Фэн Ю закатил глаза и серьезно спросил своего отца: "Папа, ты думаешь, что Ли Минде из машиностроительного завода нужно преподать урок? Мы получили машинное оборудование и технологии для фабрики машинного производства. Прибыль от продаж сельскохозяйственных машин была получена благодаря технологиям, которые мы предоставили, к Томкэт ты сам являешься помощником менеджера. Ли Минде уважал тебя?”
 
 Когда Фэн Ю упомянул об этом, Фэн Синтай разозлился. Он тоже был владельцем фабрики по переработке пищевых продуктов, и у него было несколько десятков рабочих под его началом. Он считался лидером. Однако каждый раз, когда он приходил на машиностроительный завод, Ли Минде и его секретарша над ним насмехались. Если бы не Фэн Ю, он бы уже давно продал свои акции машиностроительного завода.
 
 “Что ты имеешь в виду? Ты хочешь его избить?”
 
 “Не до такой степени. Он хорошо управляет заводом. Но ты когда-нибудь думал о том, чтобы стать боссом машиностроительного завода, чтобы Ли Минде должен был отчитываться перед тобой?"-Фэн Ю продолжал побуждать своего отца.
 
 “Как это возможно? Ли Минде считается государственным служащим.”
 
 “Папа, это акционерное общество. Главный акционер имеет последнее слово в компании! Я уверен, что смогу помочь тебе стать им уже через 3 года. В будущем ты будешь генеральным менеджером, а Ли Минде сможет только уйти в отставку или же работать на нас!”
 
 “Что? Через 3 года станешь главным акционером, а я генеральным менеджером? Ты чего?”
 
 “Не беспокойся. Я определенно смогу достичь этого. Однако сейчас нам нужно зарабатывать больше денег. Тогда мы сможем купить акции машиностроительной компании. У меня уже есть способ сделать это.”
 
 “Какое это имеет отношение к тому, что ты берёшь кредит?”
 
 Наконец, дело дошло до этого вопроса. Фэн Ю тут же ответил: “я буду перепродавать эту партию советской техники и технологий. Независимо от того, продаю я их городу или другой компании, мы можем заработать деньги. Но Сначала мы должны найти их, чтобы купить эти машины и технологии, верно? Кредит предназначен для привлечения средств на покупку.”
 
 “Нет, нет, нет. У компании в Бин-Сити было много денег. В прошлом месяце я спросил тебя, и ты ответили, что на счету все еще лежит огромная сумма.”
 
 “Я все потратил.”
 
 “Что? Там должно быть не менее 20-30 миллионов. Ты все потратил?"-Фэн Синтай встал. Ни на что не годный сын!
 
 “Я использовал их для покупки акций. Они похожи на казначейские облигации. В конце года я получу дивиденды, и они будут гораздо больше, чем у банка. Кроме того, дивиденды выше, чем проценты по кредиту. Мы можем зарабатывать деньги. Ты подпишешь эти 2 документа, и у нас будут деньги, чтобы закупить передовую технику и технологии у Советского Союза. Мы сможем гарантированно зарабатывать деньги!”- Фэн Ю продолжал лгать.
 
 “Ты уверен?”
 
 “Да. Прибыль составит не менее 20%!"-Фэн Ю не сказал своему отцу, что прибыль будет по крайней мере 30%, и это даже учитывая скидку.
 
 “Тогда тебе не нужно так много денег. Какие там проценты?”
 
 "Проценты не будут превышать нашу прибыли. Кроме того, у нас все еще есть оборудование и акции. Это тоже деньги.”
 
 “Тогда когда же мы выплатим долг банку?”
 
 “В конце года. Видите, все написано здесь. Погашение в конце года.”- Фэн Ю небрежно указал на контракт. На самом деле он не собирался позволять отцу внимательно его читать.
 
 "Это действительно поможет нам заработать денег?”
 
 “Мы обязательно это сделаем. Нас поддерживает городское правительство. Я уже продал все машины и технологии. Если ты не подпишешь договор, то у нас не будет денег, чтобы купить станки у Советского Союза. Тогда твой сын нарушит закон.”
 
 Фэн Ю думал ещё и о том, чтобы заставить своего отца передать ему акции Tai Hua Trading. Просить его подпись было слишком хлопотно, и ему каждый раз приходилось выдумывать очередную ложь.
 
 У гениев тоже есть свои трудности...
 
 Фэн Синтай взял ручку и расписался в тех местах, куда указал Фэн Ю. Когда он закончил, он хотел прочитать контракт, но Фэн Ю сразу же забрал его и убрал в свою сумку.
 
 “Папа, мне нужно сегодня же вернуться в Бин-Сити. Этот контракт должен оказаться в банке как можно скорее. Советский Союз выпустит машины только тогда, когда получит деньги. Городские власти преследовали меня несколько раз.”
 
 “Уедешь после обеда. Твоя мама готовит рагу из кролика.”
 
 “Нет. Я вернусь через 2 дня.”
 
 С контрактом все было улажен, и Фэн Юю оставалось только ждать, когда МЦПС выдаст ему средства. Без денег он больше не мог покупать акции. У него возникло чувство потери, если он не зарабатывал деньги.
 
 Фэн Синтай повесил трубку. Он был так зол, что топал ногами. Он позвонил своему зятю и тот сказал, что Фэн Ю хотел взять кредит в банке не ради покупки техники. На самом деле он планировал использовать деньги, чтобы купить больше акций.
 
 Этот ребенок смеет лгать своему отцу? Он сломает ему ноги, когда тот вернется!
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 Процесс кредитования прошёл гладко, и Фэн Ю, наконец, вздохнул с облегчением. Менеджер Чжу был очень надежным.
 
 А мог ли он быть ненадежным? Его карьерный рост зависел от этого кредита. Часть суммы кредита находилась у провинциального МЦБК, и это радовало тамошних руководителей. Они также пообещали ему, что после того, как заместитель управляющего провинциальным банком уйдет на пенсию в конце года, он займет эту должность.
 
 Фэн Ю повез своих людей в город Цзи покупать купить акции, а Ли Шицян вернулся в город Шэнь с несколькими мужчинами. Они должны скупить все имеющиеся на рынке акции в кратчайшие сроки.
 
 Фэн Ю догадался, что в его прошлой жизни никто не покупал акции так агрессивно, как он, и огромный скачок фондового рынка начался в конце года. Но сейчас он скупал акции в больших количествах, а значит, бум на рынке мог произойти раньше. Хотя его текущих средств может быть недостаточно для того, чтобы он считался крупным игроком, это определенно окажет некоторое влияние на рынок.
 
 После трех дней напряженной работы, Фэн Ю и его сотрудники вернулись в город Бин. Они потратили все свои деньги, и все сотрудники, включая Вэнь Дунцзюня, выбрали акции, которые они хотели. В основном, Фэн Ю помогал им выбирать знаменитые акции из своей предыдущей жизни. Они были первыми на рынке и, несомненно, окажутся прибыльными.
 
 Все были уверены в Фэн Юе. Была ли необходимость сомневаться в словах того, кто разбогател и открыл прибыльный бизнес за столь короткое время? В любом случае, они уже купили акции, и у них не было выбора. Кроме того, Фэн Ю пообещал им, что он покроет потери, если такая ситуация произойдёт.
 
 Все были довольны, и когда они думали, что Фэн Ю возьмет перерыв, он пошел искать Ли Ши ю и Хоу Хайтао.
 
 “Занять денег? Менеджер Фэн, ваша компания Тай Хуа получает большую долю, и вы зарабатываете больше, чем мы оба вместе взятые. Вы действительно хотите занять у нас денег?”-озадаченно спросил Хоу Хайтао. Тай Хуа Трейдинг нужны деньги?
 
 "Недавно я начал инвестировать и мне не хватает денег. Я все верну в конце года.”
 
 Ли Шию покачал головой: "менеджер Фэн, наши фабрики отличаются от торговли Тай Хуа. Мы государственные предприятия, и хотя с помощью своей подписи Я могу снять деньги, мне все равно нужно отвечать перед правительством. Это деньги правительства, а не наши. Вот почему я не могу согласиться одолжить тебе деньги.”
 
 Хоу Хайтао сразу же отказал. Он сказал, что его завод не слишком хорошо работает, и даже попросил Фэн Ю дать ему больше средств на исследования и разработки. Средства были на исходе.
 
 Фэн Ю вздохнул. Занимать деньги у государственных предприятий было слишком сложно. Кроме того, он инвестировал в финансовый рынок, а не в какой-то физический бизнес. Их будет трудно переубедить.
 
 Похоже, он может попробовать попросить только у последнего человека.
 
 ……
 
 “Фэн, я думал, что ты столкнулся с большими проблемами, когда позвал меня сюда. Почему твоя компания испытывает нехватку средств?"-Фу Гуанчжэн не понимал что происходит. Прибыль от увлажнителей передавалась каждый месяц, и Тай Хуа Трейдинг получала огромные прибыли. Почему у Фэн Юя не хватало средств?
 
 Фэн Ю засмеялся: "Это не Тай Хуа Трейдинг нуждается в деньгах. Это я. Недавно я обнаружил прибыльный бизнес, и мне нужно занять немного денег. Может быть, ты представишь мне несколько гонконгских банков. Мне нужно взять кредит.”
 
 Глаза Фу Гуанчжэна расширились: "что за прибыльный бизнес? Можешь взять меня в долю?”
 
 Он обнаружил, что после знакомства с Фэн Ю, удача повернулась к нему лицом. Недавно он купил несколько предметов антиквариата, и ни один из них не оказался подделкой. Кроме того, продажа подержанных роскошных автомобилей процветала, и он получал много прибыли. Его даже похвалил отец.
 
 Когда он инвестировал в машиностроительную компанию с Фэн Юем, он не ожидал получить от нее какую-либо прибыль. Но благодаря бонусам и дивидендам прошлого года, а также заказам на продажу, он сможет вернуть инвестированную сумму уже в следующем году. Он подсчитал, что будет получать хорошие дивиденды ещё 5 лет. Эти инвестиции давали ему высокую прибыль!
 
 Инвестирование в машиностроительную компанию заставило семью Фу заметить Фу Гуанчжэна. Однако именно получение зарубежного дилерского центра увлажнителей воздуха заставило его выделиться в семье Фу.
 
 Его статус поднимался вверх, не только в семье Фу, но и в кругах 2-го поколения Гонконга. Фу Гуанчжэн был очень известен. Его больше не называли бесполезным.
 
 "Это акции!”
 
 Акции? Лицо Ф Гуанчжэна изменилось. Он знал о ситуации на фондовом рынке. Неужели инвестируя в акции теперь можно заработать деньги? Это тоже считается хорошим бизнесом?
 
 “Ты шутишь?”
 
 “Нет.”
 
 Фу Гуанчжэн озадаченно посмотрел на Фэн Юя. Может быть, он получил некоторую инсайдерскую информацию и знает, что проценты по ним будут расти? Этого не может быть. Торговля тай Хуа должна иметь по крайней мере десятки миллионов юаней активов. Фэн Ю все еще нуждался в займе?
 
 “Какие акции ты намерен купить?”
 
 "Китайские. Я покупаю все Китайские акции!”- С улыбкой ответил Фэн Ю.
 
 “В Китае есть фондовая биржа?”- Удивленно переспросил Фу Гуанчжэн.
 
 не было ничего странного в том, что он этого не знал. Сейчас в Китае по-прежнему не было никаких фондовых бирж. Гонконгские биржи существовали долгое время, но в 1986 году они закрылись и создали единую, даже разрешив торговать международными облигациями.
 
 Фу Гуанчжэн думал, что Фэн Ю хотел купить акции, котирующиеся на Гонконгской фондовой бирже, но оказалось, что Фэн Ю скупал акции Китая. В Китае не было фондовых бирж, и не было никакой возможности торговать акциями. Как тогда может расти прибыль? Сколько прибыли смогут получить эти китайские компании и сколько дивидендов они смогут выплатить?
 
 “В Китае до сих пор нет фондовой биржи. Акции в основном покупаются в банках, и они до сих пор представляют собой бумажный сертификат. Но китайское правительство начало стимулировать экономику. До конца года должны появиться новости о создании фондовой биржи. Когда это произойдет, первые несколько компаний, которые были перечислены, будут заботиться о правительстве, и все будут покупать эти акции. Мы обязательно заработаем деньги.”
 
 “Только не говори мне, что ты вложил все активы "Тай Хуа Трейдинг" в эти китайские акции."-Фу Гуанчжэн был потрясен. Фэн Ю оказался поистине сумасшедшим.
 
 Китайский фондовый рынок находился в начальной фазе. Не было даже никаких признаков того, что он собирается развиваться. Фэн Ю осмелился пойти на такую большую авантюру? Активы Tai Hua Trading стоили по меньшей мере десятки миллионов, а он вложил все в фондовый рынок?
 
 Фэн Ю кивнул: "да. Я хотел занять деньги, чтобы продолжать инвестировать. Я могу тебе кое-что предложить. 3 года. Каждый год по 10% процентов?”
 
 Фу Гуанчжэн не понимает, почему Фэн Ю был так уверен. 10% это намного больше, чем у банков. Почему он был уверен, что китайские акции будут расти?
 
 Фу Гуанчжэн чувствовал, что Фэн Ю играет с огнем. Если он не будет осторожен, то может обжечься.
 
 “В первую очередь я должен обсудить это с моей семьей.”- Фу Гуанчжэн немного помолчал и ответил. В глубине души он думал о том, как отвергнуть Фэн Ю, не навредив их отношениям. У него не было возможности одолжить Фэн Юю денег. Но если он должен был помочь ему получить кредит, нужно было сначала обсудить это со своей семьей.
 
 Услышав его ответ и выражение лица, Фэн Ю понял, что Фу Гуанчжэн не хочет одалживать ему деньги. Он даже не хотел быть его гарантом. Похоже, придётся предложить что-то получше.
 
 “Твоя семья занимается Форексом или, возможно, у вас у всех есть какие-либо инвестиции в Японии?”
 
 “Мой дядя занимается торговлей на Форексе, а у моего второго дяди были некоторые активы в Японии. А что? Ты планируешь инвестировать и в Японию?
 
 Фэн Ю постучал пальцами по столу и ответил: “я расскажу тебе 2 вещи, которые я слышал от лидеров. Во-первых, всю недвижимость в Японии нужно продавать как можно скорее. Даже если цены сейчас низкие, ее в любом случае нужно продавать. Потом на это не будет никаких шансов. Во-вторых, японская иена будет продолжать расти в течение следующих нескольких лет. Так что, никогда не делай ставку на обесценивание иены, так как ты можешь легко потерять деньги!”
 
 “Ты уверен?”
 
 “Абсолютно!”
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 Фэн Ю знал, что ложь о новостях от старших руководителей шокирует Фу Гуанчжэна. Он надеялся, что его друг сможет убедить свою семью одолжить ему деньги или помочь получить ссуду в гонконгских банках.
 
 Фу Гуанчжэн, и вся его семья, предполагали, что Фэн Ю все это время имел сильную поддержку. все думали, что его родители могли быть фермерами, но, возможно, у них были какие-то важные связи, которые скрывались от других!
 
 Если Фэн Ю не имел сильной поддержки, откуда он мог узнать эту новость? Как Фэн Ю мог заниматься торговлей с советским союзов и как он мог использовать советские поезда для перевозки своих товаров? Если бы у него не было доступа к инсайдерским новостям, как бы он осмелился вложить все, что у него было, в казначейские облигации, когда только начинал работу?
 
 Возможно, у Фэн Юя был какой-нибудь дедушка или дядя, работающий на государство или имевший связи с высшими должностными лицами, который мог получить доступ к информации о политике, которую собиралось реализовать правительство. Возможно это и было причиной, почему Фэн Ю смог заработать на своих инвестициях. Эту новость Фэн Ю передал Фу Гуанчжэну, должно быть, от своих тайных покровителей.
 
 Итак, похоже, что скоро в Китае появятся Листинговые компании?
 
 Фу Гуанчжэн позвонил своему отцу и рассказал о новостях, которые сообщил ему Фэн Юй а ещё сказал ему, что тот хочет взять от них кредит на 3 года с процентами в размере 10%.
 
 Фу Ронгджин стал расспрашивать сына и выяснил, что Фэн Ю хотел взять кредит, чтобы инвестировать в акции Китая, притом не какие-то конкретные. Он хотел приобрести все доступные на рынке акции. Фу Ронгджин счёл это странным. Даже если бы акции Китая имели потенциал, не каждая из них принесет деньги. Не многие компании сразу начнут давать прибыль и не многие люди будут покупать акции в китае.
 
 Фу Ронгджин связался с остальными членами семьи и сказал им, что у Фу Гуанчжэна есть новости. Иена будет расти, а японский рынок недвижимости рухнет. Китайская фондовая биржа может открыться уже в ближайшее время, притом в ней будут числиться многие китайские компании.
 
 Глава семьи Фу, Фу Жунци был экспертом на финансовом рынке, и его компания провела исследование. США уже вмешались в экономику Японии, им был выгоден рост иены.
 
 Фу Жунци обычно предпочитал выжидательный подход, но, услышав новости от Фу Ронгджина, он почувствовал, что рост иены вероятен по крайней мере на 80%. Хотя экономика Китая только начала набирать обороты, рост шел удивительными темпами. Китай имел лучший персонал в своем комитете экономического планирования и, несомненно, будет иметь доступ к более достоверной информации.
 
 Но второй брат семьи Фу, Фу Ронгку, не согласился с этой новостью. Как может рухнуть японский рынок недвижимости? Он считал, что главной экономикой мира не должно овладеть США. Это должна быть Япония. Их фондовый рынок процветал, и Япония была самой передовой в области технологий и инноваций. Кроме того, многие американцы и европейцы инвестировали в рынок недвижимости Японии. Как он мог рухнуть?
 
 Третий брат семьи Фу, Фу Жунбин, молчал. Ранее его старший брат и четвертый брат создали дистрибьюторскую компанию для распространения нового типа увлажнителей воздуха. Оба заработали много денег в США и Европе. Его второй брат инвестировал в японский рынок недвижимости, цены на недвижимость там росли. Однако в его компании не было никаких разработок.
 
 На этот раз его 4-й брат сказал, что он получил новости от большого босса Китая об инвестициях. Но когда он услышал, что Фэн Ю инвестирует в фондовый рынок Китая, он не заинтересовался таким предложением. Китай попрежнему был отсталой страной, как они могли создать фондовую биржу?
 
 Что же касается ссуды или поручительства, то он никогда на это не согласится. Раньше он не зарабатывал ни цента, а теперь стал поручителем? Ни за что!
 
 “Старший брат, ты думаешь, что эти новости достоверны?”
 
 “Я в это верю. Завтра я сделаю больше фьючерсов на иены. Чем быстрее поднимется их стоимость, тем больше я заработаю!”
 
 “Старший брат, не забывай, что иена в последнее время сильно подорожала. Ты думаешь, что она продолжит расти и дальше?”- Фу Ронгку усмехнулся.
 
 Какие новости от высшего руководства Китая? Как можно сравнить Китай с Гонконгом, когда речь заходит о надежности новостей?
 
 "2-й брат и 3-й брат, вы оба хотите инвестировать в компанию увлажнителей? Каждый из вас дает мне 50 миллионов HKD, а я продаю вам акции.”
 
 Глаза Фу Ронгку и Фу Ронгджина засияли. Их старший брат хочет продать им свои акции? Похоже, он хочет позаботиться о них, и в то же время, инвестировать больше в фьючерсы форекса. Он хочет поспорить, что иена будет расти и дальше!
 
 Фу Ронгку не имел 50 миллионов HKD наличными. Однако, когда он подумал о прибыли от увлажнителей, которая превысила его инвестиции в недвижимость, он решил продать свои квартиры в Японии с небольшим убытком, чтобы собрать нужные средства.
 
 "4-й брат, сколько этот менеджер Фэн хочет занять?”
 
 Фу Ронгджин ответил: "старший брат, не волнуйся. Я буду его поручителем.”
 
 Старший брат был лучшим в инвестициях и теперь хотел одолжить Фэн Юю денег.
 
 Он может получить преимущество первого акционера на огромном рынке Китая. Его активы могут даже обогнать активы его старшего брата.
 
 Фу Жунци посмотрел на своего 4-го брата и кивнул: "Хорошо. Просто делай как знаешь. Этот Фэн совсем не прост.”
 
 ……
 
 “Ты смог связаться с гонконгским Citibank и HSBC?”
 
 Фэн Ю был счастлив. Этот Фу Гуанчжэн в конце концов согласился стать его гарантом. Фэн Ю все еще имел акции, которые были ценными. Их можно было использовать в качестве залога.
 
 Фэн Ю использовал активы своих компаний в качестве залога для получения кредита, а кредиты для покупки акций. Теперь он использует акции в качестве залога, чтобы получить ещё больше кредитов. Это было похоже на принцип застройщиков, которые брали по несколько кредитов.
 
 Получить кредит на покупку земельного участка, а затем заложить землю в другой банк, чтобы получить кредит для завершения строительства. Таким образом, им нужно было найти только 10% всех инвестиций, а остальные получить от банков.
 
 Однако эта практика прекратилась и была признана нарушением правил кредитования. Компании, которые предавались такой практике, в итоге попадали в черный список, и у них возникали трудности с получением последующих кредитов.
 
 Причина, по которой Фэн Ю получил кредит, заключалась в том, что он инвестировал в торговлю. А то, что он тратил их на акции, считалось незаконным присвоением средств. Однако если бы никто не сообщил об этом, властям было бы все равно. Но если Фэн Ю продолжит брать кредиты в китайских банках, его разоблачат и посадят в тюрьму.
 
 Взять кредит в Гонконга было гораздо проще. Банки Китая никак не могли выяснить то, что он это делает. Гонконгские банки обращали внимание только на стоимость залогов, а используя Фу Ронгджина в качестве гаранта, он мог спокойно получить значительную сумму кредита.
 
 Самое главное, что эта сумма будет больше, чем та, которую ему может одолжить семья Фу!
 
 “Ну что? Менеджер Фэн доволен?”-радостно спросил Фу Гуанчжэн.
 
 "Интересно, сколько эти банки смогут мне одолжить?”
 
 “Сколько у тебя акций?”
 
 Фэн Ю показал один палец: "на 100 миллионов юаней!”
 
 “Сколько? 100 миллионов юаней!"-Фу Гуанчжэн был потрясен.
 
 Он знал, что Фэн Ю много инвестировал, но не ожидал, что эта сумма окажется такой большой. 100 миллионов? Компании Фэн Юя совсем не нуждаются в денежных потоках?
 
 Если бы тай Хуа трейдинг не работал с поставщиками уже долгое время, Фэн Ю не решился бы на это. Он не мог прекратить торговлю с Советским Союзом, так как таким образом он поддерживал связь с Кириленко.
 
 Что касается машин и технологий, купленных в Советском Союзе, то Фэн Ю сначала собирал их и отправлял Кириленко. Когда покупатели оплачивали оставшуюся сумму, забрав свои машины, Кириленко передавал ему деньги. Он и правда не нуждался в слишком большом количестве денег.
 
 Фэн Ю вкладывал в это все свои силы!
 
 “100-миллионов. Отлично. С таким количеством акций и моим отцом в качестве гаранта, не должно быть никаких проблем с получением кредита на 100 миллионов юаней!”
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 Наступила середина августа. После суматохи с покупкой акций, из Советского Союза привезли машины и технологии легкой промышленности. Заводы, оплатившие депозиты, уже прислали своих людей. Они сидели в офисе Tai Hua Trading каждый день с тех пор, как приехали, боясь, что все пойдет не так, как планировалось.
 
 Хотя вклады уже были выплачены, и Тай Хуа трейдинг не в первый раз продавал им советские машины, они не смогли бы успокоиться, пока машины не окажутся в их руках. Что, если появится человек с более выгодным предложением?
 
 Все присутствующие на собрании были встревожены, но не только потому, что Фэн Ю сказал им, что машины прибывают сегодня, но и потому, что он запретил им курить в офисе.
 
 Все эти люди были курильщиками. Несмотря на то, что они не были заядлыми курильщиками, они не могли выдержать ожидание в несколько часов без сигареты!
 
 Такие правила были не только в Tai Hua Trading, но и офисе увлажнителей. Тот, кто осмелится закурить в помещении или зажечь любое другое пламя, в первый раз будет оштрафован на 100 юаней. Если ситуация повторится, человека уволят!
 
 У Фэн Юя не было выбора, кроме как быть строгим. У него в кладовой было акций более чем на 100 миллионов юаней! Он использовал их в качестве залога на кредит на 120 миллионов от Citibank и HSBC. На эти деньги он скупал оставшиеся акции отовсюду, от северных до южных провинций. Он дошёл даже до Шэньчжэня.
 
 Фэн Ю убедил Ли Шицяна заложить свои акции, чтобы получить ещё больше! Все акции хранились вместе в “сейфе” в офисе.
 
 Фэн Ю заставил своих людей всерьёз задуматься о влагозащищенности, борьбе с вредителями, противопожарной защите и борьбе с воровством. Если в офисе вспыхнет пожар, все пропадёт!
 
 Поначалу некоторые работники с заводов не подчинялись правилам. Они до конца были уверены, что это все какая-то шутка. Один человек знал, что обычно в офисе курят все сотрудники, но когда он сам закурил сигарету, Ву Чжиган сразу же попросил его погасить ее и заплатить штраф.
 
 Такое отношение Ву Чжигана шокировало всех гостей. Они, конечно, слышали, что персонал "Тай Хуа Трейдинг" имел ужасный характер, но после первого контакта с ними, все еще этого не заметили. Сегодня же, наконец, каждый испытал на себе скверный характер сотрудников.
 
 "Pujiang textile mills, есть кто-нибудь из Pujiang textile mills?”
 
 “Да, это я.”- Человек в очках вскочил со стула.
 
 "Следуйте за мной к грузовому терминалу, нужно осмотреть ваши товары и оформить документацию.”
 
 Через 5 минут вызвали еще одного представитель. В комнате становилось все меньше и меньше людей. Оставшиеся начинали беспокоиться.
 
 Раз им сказали, что оборудование уже привезли , почему они все еще сидели в комнате? Почему одних представителей уже позвали, а их нет? Могут ли быть какие-то проблемы с машинами, которые они заказали?
 
 Они были "устаревшими", но все еще находились в хорошем состоянии. Руководство этих людей проинструктировало их, что с этой сделкой не должно возникнуть никаких проблем, особенно если закупали и машины, и технологии. Некоторые из представителей были главными инженерами заводов или директорами цехов. Похоже, все придавали большое значение этой сделке.
 
 Фэн Ю сидел в комнате. Время от времени кто-то в сопровождении сотрудника Tai Hua Trading входил внутрь, чтобы отдать ему чек и подписать документы.
 
 Фэн Ю также предупредил этих людей, что они будут сопровождать его сотрудников в банк для обналичивания чеки. Это должно было предотвратить возможно того, что кто-то из них сыграет с ним злую шутку. Если они посмеют выдать ему чеки на отсрочку платежа, он без колебаний разорвет договор и конфискует задаток!
 
 Хотя ему было бы трудно найти новых покупателей, за 1-2 недели он бы точно справился. Его машины были дешевыми, попрежнему рабочими и очень продвинутыми. С чего бы ему беспокоиться о том, что покупателей не будет?
 
 "Оборудование текстильных фабрик было продано, а деньги депонированы.”
 
 "Производственная линия холодильников была продана, а деньги депонированы.”
 
 "Сигаретное оборудование было продано, а деньги депонированы.”
 
 ……
 
 Кто-то докладывал Фэн Юю происходящее каждые полчаса.
 
 "Менеджер Фэн, первый комплект технологий был проверен и может выставляться на продажу.”-пришел русский и оповестил Фэн Юя.
 
 Он кивнул, взял контракт и вышел из комнаты. Кириленко прислал человека со всеми необходимыми документами. Когда Фэн Ю вернулся из Советского Союза, он не хотел брать с собой все эти документы.
 
 Если бы его с ними поймали, ему было бы трудно объяснить все происходящее. Лучше бы Кириленко послал своих людей с документами сам.
 
 Кроме того, эти документы должны были быть проверены экспертом. Фэн Ю не понимал того, что в них написано. Там было слишком много цифр, которые для Фэн Юя не представляли ничего особенного.
 
 Машины, тем временем, выгружали из поездов и перетаскивали на грузовики.
 
 Люди на вокзале знали, что это, должно быть, товары Тай Хуа Трейдинг. Они могли импортировать из Советского Союза практически все, что угодно!
 
 Случилось так, что на железнодорожном вокзале было несколько рабочих с моторного завода, которые грузили какие-то товары в поезд, идущий на юг, и неожиданно увидели происходящее. Они тут же сообщили директору своего завода, что оборудование "Тай Хуа Трейдинг" прибыло из Советского Союза. Они не были уверены, пригодятся ли им эти машины и станки.
 
 Ли Шию поспешил в торговый центр Тай Хуа и увидел кучу людей, ожидающих в зале заседаний. Может быть, это какая-то передовая техника?
 
 “Управляющий Фэн, почему ты не сообщил мне, что сегодня из Советского Союза прибывают машины и станки? Прибыло ли все то, что я заказал? Я купил чеки.”
 
 “Директор Ли, присаживайся. Машины, заказанные моторным заводом, еще не закупили. Это партия машин и технологий предназначается для легкой промышленности. Станки, которые заказал ты, предназначались для тяжелой, и в настоящее время есть небольшая проблема с их получением. Но я обещаю тебе, что все будет на месте в следующем году!”
 
 “Не может быть. На вокзале так много оборудования, и ничего не подходит для моей фабрики?"-Ли Шию не хотел сдаваться.
 
 Фэн Ю передал ему список, лежащий на столе: "смотри, это оборудование для текстильной промышленности, бытовая техника, сигареты, масло, пищевая промышленность, сахар, вино. Что из этого тебе нужно? Дай мне знать, и я разорву контракт с кем-то из них, и продам все тебе!”
 
 Эти машины были не пригодны для моторного завода, и Фэн Ю не верил, что Ли Шию действительно захочет что-то купить.
 
 Тот нахмурился: "это оптовая торговля оборудованием легкой промышленности. У тебя есть почти все, но моторному заводу это не пригодится. Эта производственная линия используется для производства холодильников? Ладно, не бери в голову. Мне это не нужно.”
 
 Последняя партия холодильников продавалась не очень хорошо, а компрессоры все равно покупались со скидкой. Ли Шию знал, что Тай Хуа трейдинг не получал особо прибыли от этого бизнеса.
 
 Если бы он купил производственную линию для холодильников и сам производил их, они не заработали бы никаких денег, рынок северной провинции был слишком мал, а если бы он отправил эти холодильники на юг, транспортные расходы оказались бы слишком высокими. Холодильники, электрические вентиляторы или увлажнители воздуха - это совершенно разные вещи. Первые были громоздкими и очень дорогими для транспортировки.
 
 Оптовик по торговле оборудованием легкой промышленности? Фэн Ю рассмеялся. Ему нравилось, как это звучит, но в следующем году он все же предпочтёт быть оптовиком тяжелой промышленности.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/695960

    
  





  Экстраординарный гений Глава 161


  

    
      Глава 161
 
 “Мастер Ван, я слышал, что Сон Лаосы, кажется, столкнулся с какими-то проблемами из-за этого ребенка Фэна.”
 
 Лицо калеки Вана закрывало полотенце, пока он отмокал в ванне. Он наслаждался, лёжа в расслабляющей горячей воде, не чувствуя свои искалеченные ноги.
 
 Человек заметил, что Ван никак не отреагировал, и продолжил: “торговая компания этого ребенка, которая продавала вентиляторы в прошлом году и увлажнители в этом, делает очень хорошую прибыль. Его даже рекламируют на CCTV. Я слышал, что его годовая прибыль превышает несколько десятков миллионов!”
 
 "В последнее время мало проектов по сносу, поэтому Сон Лаосы хочет заняться каким-то другим бизнесом. Я слышал, что он нацелился на торговую компанию этого Фэна. Наши люди говорят, что его советник уже отправился к ним. Похоже, он хочет купить долю в компании.”
 
 Калека Ван снял полотенце с лица и посмотрел на своего последователя. Хотя он ничего не сказал, человек почувствовал, как у него по спине поползли мурашки.
 
 “Удалось ли ему добиться успеха?”
 
 “Это...... Я думаю, что нет. Я слышал, что Фэн Ю отказался. У его компании очень много баннеров, мемориальных досок и наград, вывешенных снаружи. Некоторые из них от моторного и авиационного заводов, от машиностроительной компании, а некоторые от правительственных ведомств и даже городского правительства.”
 
 “Что ты хочешь этим сказать?”
 
 "Калека Ван, хотя наш заработок за прошедший год был неплохим, у нас много людей. Вы очень хорошо к нам относитесь и делитесь с нами заработками. Посмотрите на Сон Лаосы, его особняк больше, чем у генералов из правительства. Кроме того, компания Фэн Юя находится на нашей территории, и если кто-то и должен получить долю в его компании, это должны быть мы.”
 
 Калека Ван посмотрел на него: "ты предлагаешь мне игнорировать правила и захапать компанию бизнесмена, работающего на моей территории?”
 
 “Давайте назовём это иначе. Он станет акционером или партнером. Мы получим капитал и часть прибыли. Когда придет время делить деньги, мы посмотрим, знает ли этот Фэн Ю, что делать.”
 
 Калека Ван колебался. Он тоже был боссом банды, но не таким, как Сон Лаосы. Почему этот человек так преуспевал? Все потому, что он больше всех заработал.
 
 Сон лаосы пришел на свою территорию и хотел купить долю в расположенных здесь компаниях. Они явно находились на его территории. Если бы это был проект сноса, это нормально, но это была торговая компания, которая занималась электроприборами. Если Сон Лаосы действительно получит то, что хочет, то это будет позором для калеки Вана.
 
 В этот период времени и Сон Лаосы, и он получили предупреждения от городского правительства. Но в то же время, Лаосы установил свою позицию в качестве большого босса провинции Лунцзян. Многие города признали этот факт, да и в городе Бин никто не возражал.
 
 “А что, если он не позволит нам купить долю в его компании? Ты сказал, что у него были связи со многими правительственными чиновниками, и если это правда, ты думаешь, что он позволит нам получить то, что мы хотим?”-спросил Калека Ван.
 
 “Мастер Ван, есть еще одна вещь, которую я недавно услышал. Вы помните, что Фэн Ю купил у нас курильницу?”
 
 “Курильницу для благовоний?”- Калека Ван задумался.
 
 “Курильницу из нашего конференц-зала. Этот парень купил горелку за 300 000 юаней.”
 
 “Разве это не повод компенсировать увечья наших людей?”- Калека Ван вспомнил тот случай.
 
 "Ха!"-человек преувеличенно хлопнул себя по ноге:" я тоже так думал. Но мой двоюродный брат, который работал в банке, слышал, что недавно кто-то использовал антиквариат в качестве залога для кредита. Вы догадываетесь, сколько банк ему предоставил? 6 миллионов юаней!”
 
 Калека Ван удивленно крикнул: "6 миллионов? Что это ещё за антиквариат такой? Ты имеешь в виду, что это наша курильница?”
 
 “Совершенно верно. Я слышал, что это горелка Xuande, и это сокровище из династии Мин. Этот парень отдал 300 000 юаней, чтобы обмануть нас. Ходят слухи, что гонконгский бизнесмен предложил ему 10 миллионов за эту штуку!”- Продолжал последователь.
 
 Покалеченный Ван сильно ударил кулаком по поверхности воды. Вода брызнула на лицо его гостя. Когда Ван сердился, никто не осмеливался сказать что-то против него. Иначе они отведают его железных костылей!
 
 На самом деле, калеке Вану нравился Фэн Ю. Он был молод, но уже начал свой собственный бизнес. Это был нелегкий подвиг. Кроме того, Фэн Ю знал, как справляться с кучей проблем. Он знал, как компенсировать другим их помощь. Однако теперь, калека Ван узнал, что Фэн Ю его обманул!
 
 Из-за этой горелки, его положительные чувства к Фэн Юю тут же исчезли. Он был зол!
 
 6 миллионов, нет, даже 10 миллионов юаней! Его банда никак не могла заработать столько денег в месяц.
 
 “Завтра ты пойдешь и скажешь ему, что мы хотим купить долю в его компании.”
 
 “Мастер Ван, сколько мы им заплатим?”
 
 “Сколько? Мы уже заплатили. Эта горелка стоила 10 миллионов.”- Калека Ван взглянул на своего спутника.
 
 Тот сразу понял, что он имел в виду: “я понимаю. Тогда я должен попросить прошлогодние бонусы?”
 
 “Из-за такого рода мелочи тебе действительно необходимо советоваться со мной?”
 
 ……
 
 Начался второй учебный год, и учеников разделили на классы науки и искусства. И снова Фэн Ю и Ли На стали одноклассниками, и Фэн Ю даже сидел позади неё. Даже его предыдущий классный руководитель, который всегда искренне заботился о нем, снова стал его учителем! Однако Фэн Ю все равно был в плохом настроении! И спровоцировала его совсем не школы. Все дело было в торговле Тай Хуа.
 
 Компания утонула в делах во время летних каникул. Тем не менее, Фэн Ю был доволен результатами. Помимо машин из Советского Союза, они все еще приобретали акции, а продажи увлажнителей воздуха были выше его ожиданий.
 
 Однако позавчера ему позвонил Ву Чжиган и попросил вернуться в компанию. И после этой поездки, Фэн Ю совсем не улыбался!
 
 Он думал, что Сон Лаосы больше не станет создавать ему проблем. Он не хотел вмешиваться в дела этих банд. Он просто хотел, чтобы история шла своим чередом. Это всего лишь очередной год. Но вчера человек Сон Лаосы пришел в компанию, желая купить 50% акций его компании, и предлагая “высокую” цену в 5 миллионов юаней!
 
 5 миллионов? Даже если бы он предложил 500 миллионов, Фэн Ю ничего бы не продал!
 
 Его компания имела более чем 200 миллионов акций. Хотя он был в долгах из-за кредитов, через 2 года он получит прибыль по крайней мере в 5 раз больше этой суммы. Если ему повезет, он сможет увеличить ее в 10 раз!
 
 Этот человек Сон Лаосы, очевидно, видел, что торговля Тай Хуа идет хорошо, и хотел получить долю прибыли!
 
 Фэн Ю прогнал его с предлогом, что ему нужно подумать в течение нескольких дней. И прежде чем он успел придумать решение, пришел человек калеки Вана. Он сказал, что они инвестировали 10 миллионов юаней, которые были курильницей, в прошлом году. Он поручил Фэн Юю отдать им их долю прибыли с прошлого года.
 
 Снова натравить эти банды друг на другу уже не получится. Особенно теперь, когда произошел этот инцидент с курильницей, и его отношения с калекой Ваном были разрушены.
 
 Визит Сон Лаосы и людей калеки Вана заставил Фэн Юя всерьёз задуматься.
 
 Примечание автора: Многие люди не любят главы про Сон Лаосы и банды. Поэтому я постараюсь сократить эту часть и закончу ее в течение нескольких глав.
 
 Примечания переводчика: повторное появление банд. Еще одна короткая, но скучная история. Но после этой части они больше не появятся. Пожалуйста, будьте терпеливы.
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 Чжан Жуйцян посмотрел на подростка, сидевшего напротив. У него тут же разболелась голова. С каких это пор гражданское лицо указывает лидерам, что делать?
 
 "Мэр Чжан, я считаю, что я выразился достаточно ясно. Нужно начинать репрессии против этих банд! В нашей стране уже были репрессии в прошлом, и после них все становилось лучше. Теперь пришли новости сверху, что произойдет еще один рейд в конце этого года. Вы должны будете разобраться с этим.”
 
 “Откуда ты узнал о новостях сверху?”-Фэн Ю откинулся на спинку дивана со странным выражением лица.
 
 “мэр Чжан, CCTV уже сняли эпизод программы на мои продукты, что вы думаете?”
 
 Чжан Жуйцян уставился на Фэн Юя. Может быть, этот парень завел какие-то связи с какими-то высшими руководителями? Нет, это невозможно. Если у Фэн Юя были такие связи, почему он попросил о помощи меня?
 
 Но реклама давалась легко. Все дело в деньгах. Заставить CCTV снять эпизод о своей продукции было не легкой задачей. Может быть, этот Фэн Ю познакомился с лидерами во время своей поездки в Пекин?
 
 Чжан Жуйцян никогда не думал о власти денег в ту эпоху. Но почему тогда было так много коррумпированных чиновников? Все дело было в роскошной жизни, которой не могли наслаждаться чиновники, но зато могли бизнесмены!
 
 “Я один, и мои слова не имеют никакого веса. Я всего лишь заместитель Мэра, и мой ранг в принципе низок среди остальных заместителей. У меня нет никакой власти над полицейским управлением. Я ничем не могу тебе помочь.”
 
 Даже если Чжан Жуйцян захочет разобраться с этими бандами, он окажется бессилен.
 
 "Мэр Чжан, если безопасность в городе Бин будет на хорошем уровне, я могу гарантировать вам, что потяну большие инвестиции в строительство завода мотоциклов. Вы должны знать, насколько хорошо мотоциклы продаются в Китае. Как вы думаете, сколько налогов это принесет городу?”
 
 “Ты будешь вкладывать деньги в мотоциклетный завод?”-переспросил Чжан Жуйцян.
 
 “Это пойдет на пользу городу. Я считаю, что как заместитель мэра города Бин, вы тоже должны хотеть, чтобы безопасность здесь была на хорошем уровне. Я буду честен с вами. Мне угрожают триады. Если вы не хотите помогать мне, потому что хотите защитить себя, я использую деньги, чтобы заставить их столкнуться друг с другом. Вы должны знать, что произойдет с городом Бин, если это начнётся.”
 
 Чжан Жуйцян уставился на Фэн Юя: "да как ты смеешь!”
 
 Фэн Ю так осмеливался говорить подобные вещи в его присутствии?
 
 “Когда человека загоняют в угол, все идет наперекосяк. Мэр Чжан, почему бы вам не представить меня мэру или секретарю парткома. Я думаю, что смогу убедить их принять верное решение. Если вы спросите любое гражданское лицо на улице, все ответят, что знают Сон Лаосы, калеку Вана, и остальные банды или чиновников города Бин. Если правительство не собирается ничего делать с триадами, город исчезнет!”
 
 “Неужели безопасность города так плоха?”
 
 Фэн Ю засмеялся: "вы можете спросить своего секретаря или любого простого человека. Спросите у них, говорю ли я правду.”
 
 Чжан Жуйцян вызвал нескольких своих людей в кабинет и допросил их. Все действительно было так, как сказал Фэн Ю.
 
 “Иди. Я подумаю над этим.”
 
 Он отвечал только за образование, здравоохранение и реструктуризацию государственных предприятий. Если бы он поговорил с мэром о безопасности города, это было бы пересечением границ. Его возненавидят остальные!
 
 Фэн Ю вышел из кабинета Чжан Жуйцяна. Даже если этот человек решит что-то сделать, этого все равно будет недостаточно. Фэн Ю должен атаковать с разных направлений, чтобы не позволить Сон Лаосы и остальным бандам избежать наказания. Если человек не убьет змею, она его укусит.
 
 Как бы то ни было, эти люди натворили много плохого, и их нужно расстрелять. Можно сказать, что он делает что-то полезное для народа!
 
 ……
 
 Управление Полиции Города Бин. Фэн Ю сидел в кабинете заместителя начальника. Этот человек был самым высокопоставленным офицером, с которым Фэн Ю был знаком.
 
 “Управляющий Фэн, что вы сказали? Вы хотите пожертвовать 500 000 юаней нашему отделу? Хахаха. Это не соответствует правилам.”- Замначальника был доволен, хотя и пытался отказаться.
 
 “Шеф Чэнь, пожалуйста, не отвергайте нас. Кроме того, мы жертвуем сотрудникам полиции города Бин, а не только вам. Жизнь наших офицеров действительно всегда была слишком тяжелой. Кроме денег, мы можем пожертвовать немного соевого масла, муки, риса, свинины, яиц и т. д. Я отправлю все через несколько дней. Просто отнеситесь к этому как к подаркам на Национальный день.”
 
 “Управляющий Фэн, вы хотите сказать мне что-то ещё?”-уточнил заместитель шефа Чэнь. Должна же быть причина, по которой Фэн Ю пожертвовал все эти вещи. В этом мире не было ничего бесплатного.
 
 "Стоит ли повышать безопасность нашего города? Почему люди приходят в мою компанию, чтобы вымогать у меня деньги каждые несколько дней?”- спросил Фэн Ю, нахмурившими.
 
 “Неужели действительно произошло нечто подобное? Разве вы не повесили наши награды и мемориальную доску возле своего офиса? А кто это был? Скажите мне. Таких людей надо сажать в тюрьму!”
 
 "Сон Лаосы и Калека Ван!”
 
 Заместитель шефа Чэнь глубоко вздохнул. Как же так вышло, что это эти двое парней. Это нехорошо. Ходили слухи, что провинциальный лидер сидел за одним столом и выпивал с Сон Лаосы.
 
 “Шеф Чен? Вы ничего не можете сделать? Скоро начнутся непорядки, и наш город Бин в списке. Вы знаете об этом? Если вы сможете решить эту проблему, то получите шанс стать следующим начальником полиции.”
 
 “Как вы узнали об этом?”
 
 “У меня свои источники. Вы должны обдумать то, что я только что сказал. Это дело хорошо как для города Бин, так и для вас! По моим оценкам, приказы о начале непорядков будут отданы в течение нескольких дней. Вы должны помнить, что нужно воспользоваться этой возможностью.”
 
 Фэн Ю ушел, закончив разговор с заместителем шефа Чэнем. Просить его поймать Сон Лаосы и калеку Вана сейчас было практически бесполезно. Заместитель начальника полиции Чэнь занимал этот пост в течение последних 7 лет, и он очень хотел получить должность начальника полиции. То, что Фэн Ю сделал сейчас, слегка подтолкнуло его.
 
 ……
 
 “Директор Ли, директор Хоу, Сон Лаосы и Калека Ван послали своих людей в мою компанию. Они хотят долю от производства увлажнителей воздуха. Они хотят половину прибыли! Если я отдам им ее, то и у меня мало что останется. Я не получу ни цента после того, как передам вам обоим ваши акции.”
 
 “Ты не сказал им, что этот увлажнитель-продукт моторного завода?”- Ли Шию нахмурился. В городе Бин все еще оставались люди, которые осмеливались вымогать что-то у автозавода? На моторном заводе было несколько тысяч сотрудников. А если добавить персонал, это будет более 10 000 человек, к тому же моторный завод по-прежнему считался военным. Какая банда осмелится пойти против них?
 
 “Сказал. Вот почему они не пошли к тебе и директору Хоу. Они постоянно приходят ко мне. Поэтому, я прошу вас обоих передать послание городскому правительству или правительству провинции. Пожалуйста, попросите их сделать что-нибудь с безопасностью города.”
 
 Ли Шию и Хоу Хайтоу молча переглянулись.
 
 Фэн Ю сильно злился. Когда появлялась прибыль, которую нужно разделить, они оба были тут как тут. Но теперь он просил их о помощи, а они отворачивались.
 
 Я думал, вы оба гордитесь тем, что являетесь военным объектом? Вы не осмелитесь даже передать сообщение? Похоже, эти двое нуждаются в некоторой стимуляции. Они не хотят это делать, потому что не заработают на этом денег!
 
 Не зря говорят, что деньги заставят двигаться даже кобылу. Судя по тому, что видит Фэн Ю, эти две кобылы как раз таки ведутся на деньги!
 
 Примечания автора: в ту эпоху репутация Сон Лаосы действительно превосходила лидеров правительства!
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 “О кстати, на Национальный день, я предоставлю подарки для рабочих ваших заводов. Каждый работник получит бутылку масла, пакет муки и...... 50 юаней наличными!”
 
 Щедрый! Ли Шию и Хоу Хайтао мысленно все подсчитали. На обеих фабриках было по меньшей мере 10 000 рабочих, и Фэн Ю потратит несколько сотен тысяч, только чтобы они передали сообщение?
 
 “Прекрасно, мы тебе обязательно поможем!”
 
 Два хитрых лиса поняли, что не понесут никаких потерь за то, что сделают это одолжение. Кроме того, они по-прежнему должны сотрудничать с Фэн Ю, производя безлопастные вентиляторы. Они не хотели, чтобы компания Тай Хуа Трейдинг бросила их и начала работать с университетами. Это была бы существенная потеря!
 
 После встречи Фэн Ю отправился в машиностроительную компанию. Он просмотрел счета и указал на некоторые несоответствия, о которых хотел сообщить гонконгскому бизнесмену. Ли Минде беспомощно спросил Фэн Юя о том, чего он хотел на этот раз. Каждый раз, когда Фэн Ю хотел, чтобы он что-то сделал, он просматривал бухгалтерские книги и указывал на несоответствия!
 
 Фэн Ю немедленно поведал ему о своей проблеме, Ли Минде немного поколебался, но все же согласился. Он также дал Фэн Юю понять, что он просто передаст сообщение, но не будет нести ответственности, если городское правительство решит его проигнорировать.
 
 Даже после всех этих встреч и кучи потраченных денег, Фэн Ю все еще чувствовал, что этого недостаточно.
 
 ……
 
 “Да что с тобой такое? Еда в столовой совсем неплохая. Почему ты не ешь?”-спросил Вэнь Дунцзюнь, доедая еду Фэн Юя.
 
 Тот опустил голову и тихо спросил: "А... что мы должны сделать, чтобы вынудить лидеров заняться безопасностью нашего города? Триады бесчинствуют повсюду, но они ничего не делают? Они что, ждут каких крупных беспорядков, прежде чем начать действовать?”
 
 Фэн Ю уже не знал, что сделать, чтобы распространить этот вопрос. Только когда городское правительство начнёт действовать, что-то изменится!
 
 Но в то же время, Фэн Ю окажется в опасном положении. Делая это, он играет с огнем и может сгореть. Его отношения с Чжан Жуйцяном могут испортиться, а он, как ни как, будущий мэр города Бин.
 
 У Фэн Юя было много идей на счёт того, как зарабатывать деньги, но он нуждался в поддержке Чжан Жуйцяна.
 
 Чжан Хань с любопытством спросила: "проблемы безопасности? Ты говоришь о Сон Лаосы, калеке Ване и остальных бандитах?”
 
 Разве шурин Фэн Юя не работал на триады? Слухи были ложными?
 
 “Да. Эти люди слишком властные, и лидеры не делают ничего, чтобы остановить их. Город Бин уже столкнулся с беспорядками!”-Фэн Ю бросил палочки на стол. Аппетит у него пропал.
 
 Вэнь Дунцзюнь добавил:-"Да. Все эти лидеры-пустышки. Когда я стану одним из них в будущем, я покажу вам всем, что такое преданность!”
 
 Чжан Хань вдруг заговорила: "какие лидеры всем занимаются? Знаешь ли ты, сколько тяжелой работы они делают каждый день?”-сказав это, она встала и умчалась прочь.
 
 Вэнь Дунцзюнь был потрясен. Что случилось? Почему Чжан Хань вдруг разозлилась? Он поспешно доел и побежал за ней.
 
 ……
 
 “Папа.”
 
 “Привет, моя драгоценная дочка. Ты устала? Я же говорил тебе изучать искусство, но ты настаивала на изучении науки."-Это была его драгоценная дочь, которая родилась, когда ему было за 30.
 
 “Папа, можно я тебе кое-что скажу?”- Чжан Хань обняла отца за плечи.
 
 “Что случилось? Давай рассказывай.”
 
 “Я слышала от своих одноклассников, что безопасность в Бин-Сити просто ужасает. Эти триады, вроде Сон Лаосы, калеки Вана, брата Ке правят городом, и совершают всевозможные плохие вещи, вроде убийств, поджогов и грабежей!”
 
 “Чушь. Ты видела это своими глазами?”
 
 “Почему чушь? Ты можешь выйти на улицу и просто поспрашивать. Об этом знают все жители города. Кроме того, в последний раз, когда мы с друзьями ходили во Дворец культуры смотреть кино, нас остановили бандиты из банды калеки Вана.”-чтобы отец поверил ее словам, Чжан Хань солгала ему.
 
 “Вас останавливали бандиты? Почему ты мне об этом не сказала? Они просто безработные люди? Их нельзя рассматривать как триады.”
 
 “Папа, даже если сейчас они не гангстеры, они скоро ими станут, если ничего не делать! Кроме того, ты слышал, что говорят на улицах? Все думают, что ты защищаешь Сон Лаосы!”-сказала Чжан Хань.
 
 “Чушь собачья! С чего это я его защищаю? Сон Лаосы владел компанией по сносу зданий, а я просто поболтал с ним однажды в ресторане. Где я его защищаю?”
 
 В этот момент мать Чжан Хань, которая была на кухне, пришли к ним, услышав, как муж кричит на ее дочь: "Почему ты кричишь на дочь? Я тоже думаю, что нужно что-то сделать, чтобы улучшить безопасность в городе. Почему бы нам не переехать в жилой комплекс для провинциальных чиновников. Здесь не так безопасно. Вчера в блоке 302 разбили окна. Я слышала, что это из-за ростовщиков, а виновниками были люди брата Ке. Кроме того, ты помнишь старую соседку моего отца, тетю Сюй? Я слышала, что ей сломали ноги из-за работ по сносу. Компания, ответственная за демонтажные работы и выселения, принадлежит этому Сон Лаосы!”
 
 “почему ты не сказала мне об этом раньше?”
 
 “Я хотела тебе сказать, но у тебя нет на меня времени. Ты так занят каждый день, что не можешь даже позаботиться о безопасности в городе. Почему ты обвиняешь в этом меня?”
 
 “Папа, смотри. Даже мама знает об этом, почему ты все отрицаешь? Как-то раз в мою школу приходили гангстеры. Если ты не собираешься ничего делать, я стану ходить в школу.”- Продолжала Чжан Хань.
 
 “Хорошо. Завтра я опрошу своих людей. Если все это правда, то нам действительно пора что-то делать. Последний разгон был всего несколько лет назад, неужели все возобновилось так быстро?”
 
 ……
 
 Мэр города Бин нахмурился. Директор Хоу с авиационного завода только что вышел из своего кабинета. Даже военные заводы притесняли? Это было возмутительно!
 
 Авиационный завод и машиностроительная компания жаловались ему на безопасность города и хотели, чтобы городские власти что-то предприняли. Этот вопрос был поднят двумя заместителями мэра, которые утверждали, что эти триады препятствовали развитию города.
 
 Кажется, пришло время поговорить с секретарем партии. Но не может быть, чтобы все было так плохо, как они говорили. Может быть, они все преувеличили? Доложив об этом секретарю парткома, он отправил туда офицеров из городских полицейских участков.
 
 Мэр вошел в кабинет секретаря парткома, а секретарь только что вернулся с совещания Губернского правительства. Когда секретарь услышал это от мэра, он только кивнул.
 
 После совещания в правительстве начальник губернской полиции заговорил с ним о проблеме обеспечения безопасности города. Он хотел сотрудничать с городским полицейским управлением, чтобы искоренить городские триады. Он обещал написать докладные на триады, действующие в городе Бин!
 
 Секретарь хотел поговорить об этом с мэром, но в тот момент, когда он вернулся в свой кабинет, мэр уже был там. Поскольку они оба столкнулись с одной и той же проблемой, они могли быстро принимать решения.
 
 Когда инструкции передали в полицейское управление города, заместитель начальника полиции Чэнь был удивлен. На этот раз действовать собиралось не только городское правительство. Даже правительство провинции хотело приложить к эту силы. Он вдруг вспомнил, что Фэн Ю говорил ему несколько дней назад, и немедленно вызвался взять на себя эту задачу. Он будет работать с провинциальной полицией, обеспечивая поиска всех триад города!
 
 Пока Фэн Ю обдумывал, что еще он может сделать, чтобы заставить правительство действовать, разгон в городе Бин уже начался!
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 Сон Лаосы сидел в ночном клубе, пока его глаза блуждали по танцполу, выискивая женщин, которые привлекли бы его внимание.
 
 Хм, вот эта довольно не плохая.
 
 Он указал на нее, и двое его приспешников пролезли через толпу и потащили женщину к себе.
 
 “Мастер Сы!”-Женщина была в ужасе. “Мы можем не делать этого здесь?”
 
 Сон Лаосы был доволен отношением женщины. Он махнул своим людям, чтобы они поняли, что он хочет вернуться в особняк.
 
 Когда двери машины закрылись, руки Сон Лаосы скрутили за спину, а следом раздался громкий щелчок. На него надели наручники!
 
 "Гуанчжэнь!”-крикнул Сон Лаосы. Эта женщина оказалась полицейским?
 
 Водитель повернулся назад, и Сон увидел, что это не Ли Гуанчжэнь, а какой-то незнакомец.
 
 “Перестань кричать. Ли Гуанчжэня мы уже арестовали. Сегодня мы приглашаем вас, господин Сон, на чашку чая, чтобы вы ответили на несколько вопросов.”
 
 “Вы смеётесь? Я дружу с вашим начальником, начальником городской полиции!”
 
 “О извините, мы из провинциального полицейского управления.”
 
 “Я дружу и с начальником провинциальной полиции!”
 
 "Этот приказ был отдан начальником полиции провинции. Прекратите бессмысленную болтовню. С собранными доказательствами против вас, вы никуда не денетесь!”
 
 ……
 
 "Начальник Чжан, вы шутите? Я-законный бизнесмен. Как я могу быть боссом триады?”- Спокойно спросил Сон Лаосы. Он не верил, что провинциальное полицейское управление имело доказательства против него!
 
 "21 апреля 1986 года, при выселении из усадьбы, старушка была забита до смерти. Вы можете это объяснить?”
 
 “А чего тут объяснять? Это не имеет ко мне никакого отношения!”-сердце Сон Лаосы екнуло. Неужели этот человек от него отвернулся?
 
 "14 августа 1986 года началось строительство нового жилого дома в усадьбе XX. Подрядчик по имени Сюй Хуа был избит, а обе его ноги были сломаны. Вы тоже об этом не знаете?”
 
 ……
 
 Шеф Чжан медленно перечислял одно дело за другим. Он говорил медленно и спокойно, в то время как сердце Сон Лаосы билось все быстрее и быстрее!
 
 “У вас нет доказательств. Перестаньте вешать на меня дела!”-крикнул он.
 
 “Вам нужны доказательства? Я покажу их вам прямо сейчас! Это ... что еще вы можете сказать? Вам лучше признаться во всем прямо сейчас!”
 
 Сон Лаосы откинулся на спинку стула. Где они могли достать эти доказательства? Каков ублюдок. Я заплатил им кучу денег, а они ударили меня ножом в спину!
 
 К счастью, у меня есть ещё одна карта в рукаве!
 
 ……
 
 Калека Ван отдыхал в своей бане. Он лежал лицом вниз, пока на его спине сидела молодая девушка и делала ему массаж.
 
 Бах!
 
 Дверь распахнулась, и Ван немедленно сел. Девушка, которая массировала его, внезапно упала на пол. Не обращая внимания на ее крики, он полез под подушку.
 
 Щелк!
 
 Пара наручников оказалась застегнута на его руках, а он сам был придавлен четырьмя мужчинами. Когда один из них поднял подушку, там оказался пистолет!
 
 Калека Ван хотел закричать, но его рот заклеили скотчем, а голову засунули в черный мешок. Четверо мужчин достали полотенце, в которое завернули его, прежде чем затащить в машину.
 
 В углу комнаты стоял железный костыль, который больше не увидит своего хозяина.
 
 ……
 
 “Брат ке, я слышал, что Сон Лаосы и Калеку Вана арестовали. Опять начался разгон?”
 
 Брат Ке был потрясен. Почему сейчас? Последнее такое событие было всего несколько лет назад. Не хорошо. Эти два ублюдка сдадут его, лишь бы получить более мягкое наказание. Он должен бежать!
 
 Брат Ке немедленно приказал своим людям остановить работу его казино и вынести всю наличность. Ему нужно спрятаться хотя бы на некоторое время. Когда все закончится, он вернется. Он будет большим боссом города Бин, нет, скорее целой провинции Лунцзян. Он даже может быть королем подземного мира Северо-Восточного региона!
 
 Но прежде чем брат Ке смог закончить свою мечту, на его дом напали. Несколько десятков вооруженных полицейских ворвались внутрь и сбили его с ног прикладом винтовки. Они даже не дали ему возможности что-то сказать.
 
 Брат Ке и его ведущих последователей арестовали так же, как и Сон Лаосы и Калеку Вана. Их затащили в несколько машин и отправили в провинциальную полицию.
 
 Брат Ке успел даже открыть сейф, чтобы подготовиться к побегу, когда его арестовали. В итоге все наличные деньги и драгоценности из его сейфа и потайного подвала конфисковпли.
 
 Если бы он не открыл подвал, у него осталось бы немного денег, чтобы подкупить полицейских. Но на этот раз ему конец!
 
 ……
 
 Фэн Ю спокойно сидел на уроке, когда его пейджер начал пищать. Он тут же нажал на него, чтобы выключитесь. Однако его классный руководитель все же беспомощно посмотрел на него, сделав вид, что сердится: "выйди наружу и закрой дверь!”
 
 Фэн Ю вышел из класса и закрыл за собой дверь. Он достал пейджер и увидел, что это его шурин срочно просит его перезвонить.
 
 Фэн Юя не волновало, были ли у него еще занятия. Он побежал в приемную возле школьных ворот, чтобы позвонить своему шурину.
 
 “Что? Ты узнал про ту новость?”
 
 Повесив трубку, Фэн Ю разволновался!
 
 Прошлой ночью Сон Лаосы, калека Ван и брат Ке были арестованы, а сегодня утром и Бун был задержан в другой провинции. Его отправят обратно в Бин-Сити на суд.
 
 Все 4 банды города были арестованы!
 
 Фэн Ю был озадачен. Стимуляторов, которые он создал, было бы недостаточно, чтобы правительство действовало так быстро. Может быть, наверху были какие-то лидеры, которые тоже давали указания?
 
 Как бы там ни было, теперь все было в порядке. Позже он попросит своих сотрудников передать обещанные им подарки городскому правительству, машиностроительной компании и т. д.
 
 Никакие слова не могли выразить это счастливое чувство!
 
 После школы, Фэн Ю и трое его друзей, как обычно, вместе обедали. Никто больше не хотел есть с ними. Шурин Фэн Юя разбирался с триадами!
 
 “Э, позвольте мне вам кое-что сказать. Сон Лаосы, калека Ван, брат Ке и Бун были арестованы. Ни один из них не сбежал!"-Фэн Ю не мог не поделиться этой хорошей новостью со своими близкими друзьями.
 
 Это было лучше, чем то, что случилось в его предыдущей жизни. В его предыдущей жизни эти люди сумели убежать, но потом все же были арестованы во время разгона. На этот раз всех арестовали одновременно.
 
 “Неужели? Городская полиция сработала так быстро?”-удивился Вэнь Дунцзюнь.
 
 Чжан Хань несчастно заговорила: "какая городская полиция? Сколько офицеров в городском управлении? Должно быть, эту операцию инициировала провинциальная полиция. Я слышала, что именно начальник их полиции лично руководил операцией. Эти Сон Лаосы и калека Ван нарушили закон, и они никогда не вырвутся из рук провинциальной полиции!”
 
 Фэн Ю с любопытством посмотрел на Чжан Хань. Откуда она знала, что аресты ведет начальник провинциальной полиции? Похоже, она очень доверяет этому начальнику. Может, это ее родственник?
 
 Нет, невозможно. Если начальник полиции провинции был родственником Чжан Хань, то ее семья тоже должна работать на правительственных должностях. Почему она до сих пор живет в этом маленьком поместье? Это район старой льняной фабрики, который будет снесен уже через несколько лет.
 
 За обедом все весело болтали. В тот день у Фэн Юя был исключительно хороший аппетит. Даже Вэнь Дунцзюнь ел меньше, чем он!
 
 Сон Лаосы и Калека Ван. Вы, кажется, хотели получить долю от прибыли моего Тай Хуа трейдинга? Попробуйте послать своих людей ко мне теперь. Я их побью! Если вы не довольны, звоните в полицию!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/695964
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 Новости об аресте Сон Лаосы и остальных бандитов распространились по всему городу на следующий же день. Многие жители даже стали запускать петарды, чтобы отпраздновать это событие. Эти люди подвергались издевательствам со стороны этих триад.
 
 Провинциальные и городские лидеры услышали шум от этих петард и смутились. Они начали действовать слишком поздно? Ну, по крайней мере, они арестовали этих людей сейчас, и теперь все могут жить спокойно.
 
 Начальник провинциальной полиции испытывал угрызения совести. Похоже, его дочь была права. Эти люди должны были давно быть привлечены к ответственности. С тех пор как Бин-Сити начал репрессии, другие города последовали его примеру!
 
 Фэн Ю спокойно сидел в школе, когда заметил, что остальные ученики смотрели на него как-то странно. В прошлом, многие боялись его, но теперь, они будто бы презирали его. Черт, что такого я натворил, что заслужил столько ненависти?
 
 Больше всего Фэн Юя разозлило то, что один смелый парень решился передать Ли На любовное письмо!
 
 Хрен вам. Мои отношения с ней известны всей школе. Даже учителя и директор знают об этом. Ты смеешь приставать к моей девушке?
 
 Фэн Ю разозлился и направился прямо в класс этого студента.
 
 “Что все это значит?”-сходу начал Фэн Ю.
 
 “В смысле? Только ты можешь любить Ли На, а я не могу, да?"-этот парень стоял на своём. Ли На была хороша и в учебе, и собой. В прошлом другие студенты боялись Фэн Юя, потому что его шурин имел связи с триадами. Но теперь, Фэн Ю не мог использовать их, чтобы напугать других учеников.
 
 “Можешь, конечно, если она тебе нравится, но посмотри на себя. Я скажу тебе прямо. Она тебя не любит и, пожалуйста, не делай этого снова!”
 
 “Я сделаю это снова. Что ты мне сделаешь?”
 
 Фэн Ю уставился на него. Он бросил ему вызов.
 
 “Почему ты так на меня смотришь? Я тебя побью! Твой шурин, который работает на калеку Вана, покойник. Его тоже посадили? Хахаха......”
 
 Фэн Ю, наконец, все понял. Неудивительно, что другие студенты смотрели на него странно. Они знали, что с калекой Ваном покончено и его шурин тоже должен быть арестован. Чего теперь его бояться?
 
 “Хм!”- Фэн Ю ухмыльнулся и ударил его по лицу.
 
 "Того, кто посмеет ему помочь, я тоже побью!”
 
 Черт. Ну и что, если ты выше? Студента, который никогда раньше не дрался, победить осень легко. Удар кулаком в переносицу и в глаз могут решить бой в сию же секунду.
 
 Фэн Ю достал две сотни юаней и бросил их на пол: "я ударил тебя, и я могу позволить себе компенсировать это. Если тя все еще недоволен, я заставлю всех хулиганов с моторного завода ждать тебя после школы и избивать каждый день. Я могу себе позволить даже сломать тебе ноги!”
 
 Высокомерные слова Фэн Юя напугали остальных студентов. Для них было обычным делом ввязываться в драку, но никто никогда не видел такой жестокости. То, как Фэн Ю достал деньги, напугало их ещё больше. Этот парень действительно происходил из богатой семьи.
 
 Внезапно в кабинет ворвался Вэнь Дунцзюнь с палкой в руках: "кто, черт возьми, связался с моим братом?”
 
 Рост Вэнь Дунцзюня был более 1,85 м. Он был высоким, подтянутым и играл в школьной баскетбольной команде. Никто в школе не смел с ним связываться.
 
 Фэн Ю отстранил друга: "все в порядке. Я все уладил. Пойдем. Если он меня так и не понял, я разберусь с ним по-другому!”
 
 Драка Фэн Юя вскоре стала известна среди студентов. Ли На колебалась почти полдня, прежде чем мягко сказала Фэн Юю, что она выбросила любовное письмо и попросила его больше не ввязываться в драки.
 
 “Ладно. Если он не станет этого делать, я тоже не буду. Не беспокойся. После этого случая, до поры до времени, в школе не должно быть никого, кто осмелился бы меня провоцировать.”
 
 Конечно же, студенты снова начали бояться Фэн Юя после этого инцидента. Этот парень был бесстрашен, да ещё и богат. Они слышали, что Фэн Ю был братом хулиганам с моторного завода. Что, если они спровоцируют его, а эти хулиганы будут вечером ждать их у школы?
 
 Учитель беспомощно подошел к Фэн Юю, чтобы поговорить
 
 "Ты дрался с другим учеником?”
 
 “Нет. Я случайно в него врезался и у него началось кровотечение из носа. Я компенсировал ему это большой суммой, 200 юаней!"- ответил Фэн Ю с болезненным выражением лица.
 
 Классный руководитель потерял дар речи. 200 юаней может быть значительной сумма для остальных, но Фэн Ю? Во время нового года он посылал подарки на тысячи юаней, а автомобиль, на котором он ехал, стоил несколько сотен тысяч.
 
 “Это неважно. Просто не делай этого снова. Возвращайся в класс.”
 
 Фэн Ю ушел и вернулся через 5 минут.
 
 “Учитель, мне нужно подать заявление на отпуск.”
 
 “Снова? Зачем на этот раз?”
 
 “Что...... Заместитель мэра Чжан хочет со мной встретиться.”
 
 Классный руководитель замахал руками. Он не мог проверить оправдание Фэн Юя. Поэтому, проще оставите его в покое.
 
 Фэн Ю счастливо улыбался, когда увидел Чжан Жуйцяна: "Ах. Лидер. Спасибо за вашу помощь.”
 
 Чжан Жуйцян отмахнулся от него: "это не я. Все инициировал какой-то руководитель из провинциального правительства. Разве ты не заметил, что полицейские, участвовавшие в этом разгоне, были из провинций?”
 
 “Это неважно, пока эти плохие парни арестованы. Кстати, зачем вы меня сюда позвали? Речь идет о мотоциклетном заводе? Будьте уверены, его достроят до конца года.”- Фэн Юю было все равно, какое полицейское управление арестовало этих боссов триад.
 
 2 дня назад он разговаривал по телефону с Кириленко. Переговоры на счёт технологий почти завершились, но цены на производственную линию все еще находились на стадии переговоров. Все должно закончиться к концу месяца.
 
 В течение лунного Нового года, новая модель мотоциклов е будет в производстве. Как раз вовремя, на праздники.
 
 “Фэн Ю, скажи мне правду. Ты ведь не родственник этому калеке Вану, Сон Лаосы и остальным?“
 
 Фэн Ю заметил, что с Чжан Жуйцяном что-то не так: “как вы думаете, какие у меня с ними отношения?”
 
 “Я слышал, что вы дал калеке Вану компенсацию в размере 300 000 юаней в прошлом году, когда он столкнулся с Сон Лаосы. А Калека Ван сказал, что ты предложил ему некоторую сумму денег за убийство племянника Сон Лаосы, Сон Сяофэна. Как ты это объяснишь?”
 
 Чжан Жуйцян был разочарован. Фэн Юй был молодым, но уже очень способным. Зачем он делал такие вещи?
 
 “Ну и где доказательства? Все это какие-то странные обвинения с их сторон. Они обвиняют меня неосознанно!”- Фэн Ю никогда не признается в этом. Если бы он сделал это, с ним было бы покончено.
 
 “Я пригласил тебя сюда, а не в полицейский участок, чтобы дать тебе шанс покаяться. Твои чеки и банковские выписки совпадают с показаниями калеки Вана.”
 
 Если бы не связь Фэн Юя с Советским Союзом, и его возможности покупать передовые технологии и машины, Чжан Жуйцян не стал бы даже вмешиваться в это дело.
 
 “О... вы говорите об этих деньгах? Вот именно. Я дал калеке Вану эти деньги.”
 
 Выражение лица Чжан Жуйцяна тут же изменилось. Фэн Ю действительно был связан с триадами. Вздох. Он больше не доверял этому парню.
 
 Фэн Ю продолжил: "деньги не имели ничего общего с компенсациями. Эти деньги были платой за антиквариат. Я заплатил калеке Вану около 400 000 юаней в общей сложности за горелку Xuande. Это инвестиции. Сейчас антиквариат лежит в банке ICBC в качестве залога за кредит в размере 6 миллионов. Вы можете это проверить.”
 
 Когда он купил эту курильницу, он не ожидал, что она окажется антиквариатом. Но это дало Фэн Юю отличное оправдание. Покупать антиквариат было не противозаконно. Вы утверждали, что я поддерживал калеку Вана? Где доказательства? А какой у меня мотив? Может Ли Сон Сяофэн свидетельствовал против меня?
 
 “Ты сказал, что деньги предназначались для покупки антиквариата?” -недоверчиво спросил Чжан Жуйцян.
 
 “Совершенно верно. Все в моей компании знают об этом. Что касается отношений с триадами, о которых вы спрашивали? Если бы у меня действительно были отношения с ними, разве они бы стали мне угрожать? Те незаконные действия, о которых вы только что упомянули, не имеют ко мне никакого отношения!”
 
 Примечания автора: это последняя часть о триадах. В будущем их больше не будет.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/700608
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 “Сон Лаосы, перестань сопротивляться. Мы проявим снисходительность, если ты будешь честен, но если ты начнёшь все отрицать, пощады не жди. Надеюсь, мне не придётся повторяться. В общем, какое-то время мы собирали улики. Собранного будет достаточно, чтобы тебя прижать!”
 
 “Шеф Чжан, на самом деле я работаю в полиции под прикрытием. Я собираю улики против калеки Вана, брата Ке и Бана!”- Вдруг сказала Сон Лаосы.
 
 Чжан поднял бровь: "что ты сказал?”
 
 Этот парень был агентом полиции? Что ещё за шутка. Еще не было таких случаев, когда тайный агент становился боссом триады.
 
 “Я говорю вам правду. Если вы мне не верите, можете спросить у начальника полиции Цзянбэя Ли Цунли. Он может подтвердить это. Я собрал достаточно улик против калеки Вана и брата Ке. Да и не только про них, даже король ножей из банды Мэй и Си... я собрал все доказательства. Их гарантированно осудят!”
 
 Сон Лаосы начал перечислять боссов триад из других городов и провинций. Когда он стал боссом провинции Лунцзян, он сблизился с другими боссами и получил шанс собрать доказательства.
 
 Сначала он боялся, что не сможет их контролировать, и совсем не ожидал, что сможет использовать эти улики в попытке спасти свою шкуру.
 
 Эта тайная история была придумана им еде давным-давно в качестве меры предосторожности. Ли Кунли был одним из лидеров, которых он давным-давно подкупил. Кроме того, он был самым высокопоставленным полицейским, которого ему удалось подкупить. Сначала ему казалось, что он потратил слишком много денег на подкуп, но теперь он решил, что потраченные деньги того стоили.
 
 У Ли Кунли были записи о том, что Сон Лаосы работает на него под прикрытием. Он должен был помочь полиции собрать доказательства существования других триад.
 
 Если бы этот его файл использовали, он не был бы осужден и все еще имел чистую репутацию. Даже то, что полиция конфисковала его имущество, было вполне нормально. Он уже давно перевел большую часть своих активов Сон Сяофэну, который в настоящее время находился в Гонконге, и дела там шли довольно неплохо. Если полиция отпустит его, он немедленно полетит в Гонконг!
 
 Этот план предложил сам Сон Сяофэн еще в далеком прошлом. Сон Лаосы некоторое время обдумывал это, и в итоге убедился в его правоте.
 
 Он хотел уйти в отставку в конце года после того, как он соберёт дань от местных триад. Он планировал слетать в Гонконг, купить там гражданство и не возвращаться в Бин. Однако полиция постучала в его двери первой!
 
 К счастью, Сон Лаосы заранее спланировал несколько планов побега. Он был уверен, что по крайней мере один из них окажется успешным. Что касается того, что он сдал других боссов триады, его это больше не волновало. В любом случае, он покинет город Бин и не будет начальником провинции Лунцзян.
 
 Чжан был потрясен тем, что сказал Сон Лаосы. Этот человек собирал улики против других боссов триады? Невозможно. Ли Кунли был всего лишь заместителем начальника отдела. Как он мог попросить этого парня собирать доказательства?
 
 Начальник Чжан внезапно вспомнил кое-что о Ли Кунли. Он уже слышал это имя раньше. За ним присматривал один из заместителей начальника провинциальной полиции. Может ли этот Сое Лаосы быть связан с тем вице-президентом?
 
 Он действительно работал под прикрытием для полиции?
 
 Начальник Чжан попросил своих людей связаться с Ли Кунли и в то же время попытался узнать у Сон Лаосы дополнительные доказательства. Не имеет значения, действительно ли этот парень был тайным агентом. Доказательства были важнее.
 
 С их помощью можно заметно повысить безопасность всей провинции. Это было не только его желанием, но и значительным политическим достижением. Может быть, благодаря этому он мог бы даже получить повышение!
 
 Чжан все еще считался молодым и хотел получить повышение.
 
 Сон Лаосы заметил, что Чжан уже клюнул на приманку, и обрадовался. Когда начальник устно пообещал ему, что он будет в безопасности, он начал рассказывать ему о свидетельствах других боссов, начиная с калеки Вана.
 
 Если бы не этот калека, он контролировал бы всю провинцию Лунцзян и в прошлом году не попал бы в беду. Он потерял огромное количество прибыли. Если бы тот случай, он бы улетел ещё летом. Может быть, хотя бы теперь он станет гражданином Гонконга!
 
 ……
 
 Калека Ван все еще пытался сопротивляться. Несмотря на то, что у полиции было много улик против него, он верил, что его люди не предадут Его и спасут. Самое большее - он будет приговорен к нескольким годам тюрьмы. После освобождения он все равно сможет воссоздать свою банду!
 
 Как раз в тот момент, когда он злорадствовал над своим следователем, в комнату вошел начальник Чжан и аккуратно задал Вану три вопроса, после которых, он сразу же изменился в лице. Невозможно. Об этом мало кто знает. Откуда эта информация? Те, кто знал об этом, были его близкими последователями, которые никогда бы не предали его. Кто ещё мог это сделать?
 
 Вождь Чжан дал ему ответ. Человек, который настучал на него это Сон Лаосы. Доказательства, собранные им, были более подробными, чем у полиции. В признании калеки Вана не было нужды, его можно было сразу сажать в тюрьму!
 
 Он никак не ожидал, что самопровозглашенный босс Лунцзяна настучит на него, решив позабыть о правилах преступного мира. Ну что ж, раз уж Сон Лаосы нарушил правила первым, он и сам больше не будет сдерживаться. У него тоже было много доказательств против этого человека!
 
 Они оба начали предоставлять доказательства друг против друга шефу Чжану. За короткий промежуток времени удалось собрать много конкретных доказательств. В сочетании с тем, что выяснила полиция, суд мог вынести смертный приговор по крайней мере 20 боссам триады.
 
 Чжан вздохнул. Хотя это было большим политическим достижением, ситуация также показала, что последние несколько лет полиция не справлялась со своими обязанностями. Было совершено огромное количество преступлений, а виновные до сих пор были на свободе.
 
 Но, по крайней мере, эти преступники теперь арестованы, и полиция может ответить перед общественностью.
 
 ……
 
 Ли Кунли приехал в полицию, но начальник Чжан не позволил ему встретиться с Сон Лаосо. Прежде чем он успел задать вопрос, Чжан заметил, что что-то не так. Ли Кунли был пьян. Он вдруг вспомнил, что когда его люди звонили в офис Ли Кунли, секретарь заявил, что он где-то дежурит.
 
 Что-то было не так! После ночи внезапных проверок было обнаружено, что этот Ли Кунли имел более миллиона активов под своим именем. Даже его зарплата за всю жизнь никогда бы не смогла достичь такой суммы, даже если бы он не тратил ни цента. Откуда взялись все эти деньги?
 
 ……
 
 “Сон Лаосы, тебе больше не нужно ждать. Ли Кунли не смог доказать, что ты работаешь под прикрытием. Ты его подкупил, да? Не только я, даже судья и народ никогда не поверят, что ты работаешь на полицию под прикрытием! С тобой покончено!”
 
 Лаосы не выдержал. Его переполняла надежда, что Ли Кунли докажет его невиновность и он сможет выйти из полицейского участка свободным. И даже если он больше не сможет быть боссом Лунцзяна, все его противники будут мертвы, и он сможет переехать в Гонконг и насладиться отставкой! Почему все обернулось именно? Все его планы побега оказались бесполезны?
 
 “Невозможно. Шеф Чжан, подумайте обо всем, что я сделал для города Бин. Если бы не я, разве прошла бы так успешно реконструкция старого города? Сколько компенсаций за выселение я сэкономил для правительства? Кроме того, уровень преступности в провинции в прошлом был низким, только потому что я конфисковал охотничьи ружья. К тому же……”
 
 Сон Лаосы продолжал что-то выкрикивать, но Чжан уже вышел из комнаты. Этот босс был уже мертв!Чжан должен раздать поручения своим людям, чтобы они захватили остальных боссов триады в кратчайшие сроки!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/700609
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 На следующий день Фэн Юя вызвали в полицейский участок для допроса. Он повторил все то, что сказал Чжан Жуйцяну, и благодаря его хорошим отношениям с вождем Чэнем смог спокойно и быстро уйти.
 
 Шеф Чэнь смущенно сказал Фэн Юю, что это всего лишь обычный допрос, и попросил его не возражать.
 
 Все эти проблемы наконец-то закончились. Бизнес тай Хуа Трейдинг процветал, а Фэн Ю пришел на завод машин в поисках Ли Минде. Он хотел поговорить о мотоциклетном заводе.
 
 “Мотоциклетный Завод? Мы ведь специализировались на производстве сельскохозяйственных машин."-у Ли Минде были некоторые колебания.
 
 Фэн Ю продолжал рисовать красивую картину, которая действительно имела смысл. В следующие 5-10 лет мотоциклы будут отлично продаваться, а прибыль от их производства может быть даже выше, чем от сельскохозяйственной техники.
 
 Однако его беспокоило, одобрит ли городское правительство этот мотоциклетный проект. Фэн Ю попросил своего друга запросить участок земли для строительства нового завода. Он будет отделен от существующего сельскохозяйственного.
 
 “Менеджер Ли, вы ничего не узнаете, пока не попробуете. Я буду честен. Представители Авиационного завода приходили ко мне, и они готовы с нами работать. Я буду получать большую долю. В конце концов, я предоставляю технологии и производственные линии. Нужно ли мне повторять, сколько прибыли принесут мотоциклы?”
 
 "Одобрит ли это городское правительство?”
 
 “Конечно одобрит. Я разговаривал с мэром Чжаном. Кроме того, именно из-за него я решил поговорить с тобой. Если бы не этот момент, я бы пошёл на авиационный завод.”- Продолжал фэн Ю.
 
 Это был первый шаг освоения машиностроительный промышленности. Как он мог работать на авиационном заводе, который специализировался на самолетах и автомобилях. Мотоциклы их не интересовали.
 
 Кроме того, жадный Хоу Хайтао никогда не позволит Фэн Юю извлечь выгоду из этого проекта!
 
 "Это сотрудничество, должно быть, связано с акциями? Мы не можем купить технологии и машины за деньги?”-спросил Ли Минде.
 
 “А ты как думаешь? Менеджер Ли, дай мне ответ. Если ты считаешь, что этот проект будет работать, значит нужно отчитаться перед городским правительством. Я гарантирую, что правительство и машиностроительный завод не проиграют. Если ты думаешь, что это не сработает, нам нечего больше обсуждать. Строительство нового завода требует времени. Нет смысла тратить его, затягивая мое дело.”- Фэн Ю скрестил руки на груди. Он был уверен, что Ли Минде никогда не откажется от такого проекта.
 
 “Хорошо. Дай мне 3 дня. Я поговорю с лидерами и позвоню.”
 
 ……
 
 “Старый Чжан и старый Сюй, вы оба рассказываете мне об этом мотоциклетном заводе. Почему мы не можем построить новый? Зачем объединяться с машиностроительным заводом?”- Мэр посмотрел на двух своих заместителей. Кто-то был готов инвестировать в завод по производству мотоциклов, и это было хорошо. Это принесет больше налогов в городское правительство, а плюсом решит проблемы безработицы.
 
 Чжан Жуйцян взглянул на заместителя Сюя. Тот, похоже, не хотел отвечать мэру, поэтому Чжан Жуйцян взял это обязательство на себя: “мэр, если мы будем принимать решение, мы определенно выберем постройку нового завода. Но теперь тот, кто импортировал производственную линию мотоциклов и технологии, настаивает на инвестировании в машиностроительную компанию. Этот человек нам не посторонний. Он один из акционеров машиностроительной компании Feng Xingtai.”
 
 “А, это он? Тот самый фермер-предприниматель? Вы мне раньше уже говорили, что его сын посещал летний лагерь Московского университета и у него были какие-то отношения с представителями Советского Союза?”
 
 “Да. Сельскохозяйственные машины, производимые сейчас машиностроительной компанией, производятся с использованием технологий и передовых машин, которые он импортировал из Советского Союза. Кроме того, ультразвуковые увлажнители это тоже продукт его компании. Станки, используемые на текстильных и швейных фабриках тоже импортировал он.”- Добавил Чжан Жуйцян.
 
 “Вот как? Тогда что вы думаете о преобразовании этих технологий и машин в акции?”- Спросил мэр.
 
 Заместитель Сюй заговорил: "Я чувствую, что это возможно. Ли Минде сообщил мне, что, хотя эта производственная линия и технологии стоят больших денег, мы предоставим землю и завод. Так что, даже если все конвертировать в акции, их будет не так много. Машиностроительная компания должна была инвестировать в землю и завод. Таким образом, общая прибыль в этом году может оказаться меньше. Но как только мотоциклы будут готовы, прибыль станет выше, чем от производства сельскохозяйственных машин!”
 
 Чжан Жуйцян отвечал за реструктуризацию государственных предприятий и был хорошо знаком с ними. Он немного подумал и добавил: “мэр, я вспомнил, что в западной части города был старый велосипедный завод, который недавно закрылся. Этот участок земли довольно большой, а завод, который стоял рядом с ним, только что переехал. Если мы объединим оба завода, земли будет достаточно, а нам не придётся строить новый завод.”
 
 “Мы позволим этому мотоциклетному заводу использовать такую большую территорию?”-Заместитель мэра Сюй был не согласен. Он считал, что это пустая трата ресурсом.
 
 “Мы можем попросить его предоставить нам 2 производственные линии и увеличить годовое производство с 100 000 единиц до 200 000. Еще мы будем использовать старую землю, и сможем разрешить вопросы занятости работников велосипедной фабрики. Мотоциклы и велосипеды - все двухколесные, должны быть в них есть какие-то похожие технологии."-Чжан Жуйцян считал, что они недооценивают перспективы продаж мотоциклов, а 100 000 единиц в год-это слишком мало.
 
 “Две производственные линии? Ты думаешь, он сможет это сделать?”-спросил мэр.
 
 “Это уже его проблемы. Если не сможет, тогда у нас будет повод снизить количество акций, которые он пытается конвертировать."-Заместитель мэра Сюй считал, что Чжан Жуйцян был прав.
 
 ……
 
 “Что? 2 производственные линии? Это...... это немного сложнее. Тогда количество акций, которые я получаю, также должно быть увеличено вдвое!”
 
 Их обманули! Фэн Ю был в восторге. Кириленко помог ему получить 2 производственные линии. Фэн Ю намеренно преувеличил перспективы мотоциклетной индустрии и даже сказал, что он будет нести ответственность, если продажи пойдут плохо. В итоге городские власти увидели прибыль и заставили его искать новые производственные линии.
 
 “Хорошо. Не беспокойтесь об акциях. Мы отдадим вам все, что вы заслуживаете.”
 
 Одна производственная линия стоила не менее 4 миллионов рублей. Если добавить сопутствующие технологии, две производственные линии обойдутся в более 20% акций. Это был большой шаг к тому, чтобы стать крупнейшим акционером машиностроительной компании!
 
 “Отлично. Я согласен с вашими условиями!"-Фэн Ю вёл себя так, как будто они поставили его в затруднительное положение. Но в душе он плясал от радости.
 
 "Две производственные линии и передовые технологии, мы дадим вам 18% акций.”
 
 “Подождите минутку. Сколько?”
 
 "18%. Позвольте мне все пересчитать. Сколько стоят эти 2 земельных участка? Кроме того, пустующие заводы должны быть отремонтированы. Все будет готово меньше чем через месяц. Сколько это стоит? 18% -это много.”-сказал Ли Минде.
 
 “Придется работать с авиационным заводом."-ответил Фэн Ю с несчастным выражением лица.
 
 Ли Минде засмеялся: "уже слишком поздно. Авиационный завод инвестирует в нашу машиностроительную компанию!”
 
 “Что? Вы разрешили авиационному заводу инвестировать? Знает ли об этом гонконгский бизнесмен?”
 
 “Мы являемся основным акционером. Нам не нужно информировать какие-либо стороны чтобы купить или продать акции! В будущем, фабрика машинного оборудования будет принадлежать четырём сторонам.”
 
 “Даже если авиационный завод инвестирует, я хочу хотя бы 20%. Если нет, я не буду с вами сотрудничать. Я спокойно могу поработать с заводом по производству автомобилей Ji City!”- У Фэн Юя было озабоченное выражение лица.
 
 “Хорошо. 20%. Это окончательное решение, больше никаких изменений не будет. Пусть твой отец приедет завтра, чтобы подписать контракт и принять участие в церемонии закладки фундамента мотоциклетного филиала машиностроительной компании!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/700610
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 Деньги, заработанные на продаже оборудования и технологий легкой промышленности, прибыль от продаж увлажнителей и даже от фабрики пищевой промышленности Tai Hua забрал Фэн Ю на оплату технологий производства мотоциклов.
 
 Это все обошлось ему в несколько миллионов рублей. Однако Фэн Ю не остался в проигрыше. После конвертации в акции, он смог получить почти 10 миллионов рублей. В конце концов, он все же извлёк некоторую прибыль.
 
 Фэн Ю и Ли Минде подписали предварительный договор. Когда производство приедет в город Бин, они подпишут официальный контракт. Фу Гуанчжэн услышал новости и тут же помчался в город Бин. Если машиностроительная компания начнет производство мотоциклов, появится больше денег. Как он мог допустить, чтобы его акции пропали даром?
 
 Фэн Ю предоставлял только некоторые машины и технологии, а правительство города Бин участок земли и завод. У семьи Фу были деньги, и они могли использовать их, чтобы предотвратить разбавление своих акций!
 
 Сидя в новом офисе Фэн Юя, Фу Гуанчжэн расслаблялся и пил чай.
 
 “Брат Фэн, ты слишком умен. Если бы не те твои новости, мой второй дядя мог бы столкнуться с большими потерями. Но, к счастью, ему удалось продать свою недвижимость в Японии.”
 
 Лопнувший пузырь на рынке недвижимости Японии становился все заметнее. Взрыв должен произойти в конце года.
 
 Фондовый рынок столкнулся с той же самой проблемой и пошел на спад. Японская иена падала, как и предсказывал Фэн Ю.
 
 Его прогноз относительно экономического положения Японии потряс всю семью Фу. Они действительно верили, что его связывали отношения с какими-то старшими руководителями. У его небольшой торговой компании не было аналитика, как он мог быть настолько точен в прогнозах рынка?
 
 В то же время, Фу Ронгджин предоставил больше средств Фу Гуанчжэну на покупку акций Китая. Он решил поверить Фэн Юю. Китай скоро обзаведётся своей собственной фондовой биржей, и стоимость первых листинговых акций взлетит до небес!
 
 “Брат Фу, это беспроигрышная ситуация для нас обоих. Если бы не помощь твоей семьи, я не смог бы получить большой кредит. На этот раз ты тоже крупно вложился, верно? Не беспокойся. Ты получишь прибыль в несколько раз большую чем твой капитал за год!”
 
 Фэн Ю был спокоен. Он проанализировал экономическую ситуацию в Китае. Хотя его вложения в акции были значительными, по сравнению с огромным рынком они были ничем. Не должно возникнуть большого влияния на Тренд. А даже если и так, это только пойдёт на пользу.
 
 “Хахаха, я поверил тебе. Мой статус в семье повышается, и теперь, даже если бы отец передал мне свой бизнес, я бы его не взял. Я хочу быть в Китае. Это золотая жила.”
 
 С тех пор как Фу Гуанчжэн купил подержанные роскошные автомобили у Фэн Юя, а затем инвестировал в машиностроительную компанию Bing City и в продажи увлажнителей воздуха, его статус в семье изменился, как и доходы.
 
 В прошлом году компания его брата стоила 100 миллионов. В то время его активы составляли менее 10 миллионов долларов. Теперь же его акции в гонконгской сбытовой компании и машиностроительной компании Бин-Сити стоили столько же, сколько и его брата!
 
 Он мог легко обогнать его через 1-2 года. Он подумывал о том, чтобы возглавить компанию отца, но после некоторых размышлений решил, что она ему не подходит. Его старший брат был лучшим кандидатом на место отца. Ревность, которая была в прошлом, теперь исчезла, ведь его собственный бизнес пошёл вверх.
 
 Гонконг-это маленький город. Если бы не его расположение и помощь англичан, он не имел бы сейчас успеха. Насколько велик Китай? Фу Гуанчжэн только что вложил 10 миллионов, и мог вернуть свой капитал в течение короткого периода времени, продолжая получать прибыль и в будущем.
 
 Китай развивал экономику и увеличивал доходы своего народа и страны. В этой стране будет много возможностей заработать деньги. Поэтому он не был заинтересован в бизнесе своей семьи.
 
 Да и к тому же, после того, как он заявил, что не будет бороться со своим братом за бизнес отца, их отношения улучшились. Его отец тоже стал относиться к нему лучше и даже дал некоторую сумму денег на покупку акций Китая.
 
 Он даже предлагал больше, когда узнал, что Фу Гуанчжэн собирается увеличить свои инвестиции в машиностроительную компанию.
 
 Но на эту поездку у него были другие планы. Увлажнители изготавливали в городе Бин и после этого транспортировали на поездах к Шэньчжэню, а после в Гонконг.
 
 Этот маршрут был слишком длинным и трудоемким. Транспортные расходы оказались совсем не низкими. Семья Фу хотела узнать, не собирается ли Фэн Ю открыть филиал завода где-нибудь поближе к Гонконгу исключительно для производства увлажнителей воздуха!
 
 Фэн Ю рассматривал эту идею уже давно, но время еще не пришло. Он ждал развития бладлесс-фанатов. После того, как лопастной вентилятор приобретёт определенный уровень успеха, он создаст филиал завода на юге, так как производственные мощности там были дешевле. Если моторный и авиационный заводы не согласятся с этим, Фэн Ю сможет использовать это как предлог, чтобы разорвать их партнерство!
 
 Фэн Ю сказал Фу Гуанчжэну подождать еще 1 год. Сперва он вернет права на дистрибуцию для Восточной Европы. Моторный завод и авиационный завод, скорее всего, согласятся на это, поскольку это был зрелый рынок.
 
 Фу Гуанчжэн кивнул. Семья Фу беспокоилась, что Фэн Ю вернет себе права на распространение. Хотя они подписали 10-летний контракт, в нем говорилось, что Tai Hua Trading имела последнее слово. Штраф за нарушение контракта был незначительным. Фэн Ю может бросить семью Фу когда только захочет, притом, что много других бизнесменов выстроятся в очередь, чтобы с ним сотрудничать. Они бы даже согласились помочь Фэн Юю заплатить штраф.
 
 Фэн Ю просто хотел вернуть права на распространение в Восточной Европе. Семья Фу не стала бы возражать против этого. Транспортировка увлажнителей из города Бин в Восточную Европу была более экономичной.
 
 Город хотел опубликовать этот проект о мотоциклах во время церемонии подписания контракта, но они внезапно узнали, что человеком, который будет подписывать контракт, был не Фэн Синтай, а Фэн Ю. поэтому они позволили репортерам с телевизионных станций только сделать несколько снимков.
 
 Оправданием Фэн Юя было то, что эти машины и технологии принадлежат его семье, а его отец был готов передать право на подпись ему. Кроме того, Фэн Ю был уполномочен действовать от имени своего отца, и высшее руководство машиностроительной компании привыкло к этому.
 
 Фу Гуанчжэн в этот момент был погружен в свои мысли. Может ли все быть так же просто, как сказал Фэн Ю?
 
 После некоторой корректировки, акции машиностроительной компании переклассифицируются. Главным акционером по-прежнему оставалось правительство города. Но их доли стали 40% вместо 70%. Фэн Ю владел 20%, Фэн Синтай 10%, Фу Гуанчжэн 16%, а авиационный завод 14%.
 
 Авиационный завод находился в ведении городского правительства. Однако все было немного сложнее. Военные, провинциальное правительство и некоторые министерства оказывали на него определенное влияние. Из-за этого авиационный завод не контролировался правительством города.
 
 Самое главное - это то, что авиационный завод не нуждался в одобрении правительства города при продаже акций!
 
 Наконец, первый шаг Плана Фэн Юя был завершен!
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 Фэн Ю держал копию договора в своем офисе в Tai Hua Trading. Он подозревал, что и правда немного повлиял на ход истории. Хотя его инвестиции не были большими, они сильно сказались на трёх провинциях северо-восточного региона.
 
 Акции из сельской местности продавались быстрее, чем в южных прибрежных районах. К счастью для Фэн Юя, это не привлекло внимания экономистов.
 
 Городское развитие в его этой жизни не соответствовало реальной истории. Он не уменьшался из промышленного города в отсталый так же быстро, как тогда, а ВВП не падал в течение нескольких лет подряд. Фактически, город Бин рос и догонял Шэнь.
 
 Экономические эксперты изучили его и обнаружили, что несколько старых государственных предприятий претерпели серьёзные изменения. Например, моторный завод стал работать с частным предприятием и выпускал пластиковые вентиляторы. Это стало поворотным моментом. Позже он работал вместе с авиационным заводом, разрабатывая популярный увлажнитель воздуха, который начал продаваться в Европе, Соединённых Штатах и рынке бытовой техники Азии, принося огромную прибыль.
 
 Успех моторного завода помог и другим фабрикам города Бин, например, занимающейся пластиком и другими родственными индустриями. Их прибыль быстро росла и была выше, чем в предыдущий пик продаж.
 
 Быстрыми темпами развивались ещё и текстильные и швейные фабрики, а также другие отрасли легкой промышленности. Согласно исследованиям, это происходило потому, что заводы покупали партии недорогого, но современного оборудования из Советского Союза, что производило революцию в способах производства. Это сделало их одной из лучших фабрик Китая.
 
 Среди этих заводов машиностроительная компания была самой впечатляющей. Раньше она стояла в одном ряду с самыми худшими производствами Китая, а их продукты продавались максимум в провинциях. Хотя тогда это не приносило убытков, прибыли тоже было немного. Их основными рынками сбыта были 3 сельскохозяйственные провинции в северо-восточном регионе, поэтому доходы были ничтожны.
 
 Однако, с момента реструктуризации машиностроительной компании в прошлом году и начала импорта передовой техники из Советского Союза и инвестиций гонконгского бизнесмена и городского правительства, произошли серьёзные изменения. От одной из самой худшей фабрики, она стала одной из лучших компаний Китая. Сельскохозяйственное оборудование, которое там производили, продавалось по всей стране, а прибыль увеличивалась не по дням, а по часам!
 
 Все думали, что эта компания специализируется на сельскохозяйственном оборудовании, поэтому никто не ожидал, что она начнёт импортировать технологии производства мотоциклов из Советского Союза. Люди узнали, что производственные машины все еще находятся в процессе калибровки и испытаний. До конца года на рынке должна появиться собственная марка мотоциклов!
 
 И не только в городе Бин. Многие города провинции Лунцзян и даже соседних областей начали использовать технику и технологии из Советского Союза. Это увеличило возможности заводов и подтолкнуло рост экономики.
 
 Эксперты отметили, что они недооценили потенциал этого региона. Они не ожидали, что однажды он снова будет процветать. Проведя более глубокое исследование, эксперты обнаружили, что 2 года назад торговля казначейскими облигациями в этом регионе была на одном уровне с южными прибрежными провинциями.
 
 Из-за казначейских облигаций и объема акций, проданных в регионе в настоящее время, эксперты начали задаваться вопросом, есть ли у людей из северо-восточного региона естественное чутье на продажи на финансовом рынке, или же они просто были богаты и готовы инвестировать в финансовый рынок?
 
 Если даже финансовые рынки сельских провинций из северо-восточных регионов могли быть настолько популярны, значит все население понимало ценность казначейских облигаций и, возможно, люди были готовы к открытию финансового рынка!
 
 Все экономисты согласились с тем, что настало время обнародовать новости о создании фондовой биржи для стимулирования рынка и расходов. Они хотели посмотреть, будет ли фондовый рынок развиваться в том направлении,
 
 которое они предсказывали.
 
 Фэн Ю читал газеты, зная, что акции будут расти. Несмотря на то, что они купили их не так давно, все в компании нервничали.
 
 Сотрудники "Тай Хуа Трейдинг" использовали свои сбережения на инвестиции, и даже если они проиграют эту игру, Фэн Ю пообещал им, что все вернет. Несколько сотен юаней ничего для него не значили.
 
 Но Ли Шицян думал иначе. Он купил более 10 миллионов юаней акций, и на большинство из них потратил кредитные деньги. Он задолжал 2 банкам.
 
 Для Tai Hua Trading эта сумма была ничем иным, как логистикой ультразвуковых увлажнителей, это огромные деньги!
 
 В следующие 2 месяца прибыль может увеличиться, так как только что закончился сбор урожая. Но они была ничтожной по сравнению с процентами по кредитам.
 
 Они просто убивали Ли Шицяна. Почему гонконгский банк взимал намного более высокие проценты, чем ICBC?
 
 Фэн Ю сказал ему, что акции, которые они купили, вырастут в конце года. Но прошло 2 месяца, а признаков роста так и не было. Как он мог не нервничать?
 
 Он оставил "Тай Хуа Трейдинг", чтобы основать собственную логистическую компанию. Если он проиграет, то ему, возможно, придется вернуться и снова начать работать в Tai Hua Trading.
 
 Почти каждые несколько дней Ли Шицян подходил к стойке ценных бумаг в банке, чтобы узнать цены на акции. Однако каждый раз его ждало разочарование. Не было никаких изменений!
 
 Сегодня он снова пошел в банк и получил тот же ответ. По глазам девушки за стойкой Ли Шицян понял, что ей его жалко.
 
 Вернувшись в свою компанию, он уселся в кабинете и устало закурил сигарету.
 
 Когда кто-то постучал в его дверь, он пригласил человека войти. Опять что-то не так. Неужели действительно нужно обговаривать с ним каждую мелочь? Какой тогда смысл в этих работниках?
 
 “Шурин, ты опять куришь? Моя сестра беременна, разве ты не говорил, что собираешься бросить?"-засмеялся и спросил Фэн Ю.
 
 Ли Шицян посмотрел на него, а затем опустил глаза и продолжил курить.
 
 “Эй, я здесь. Посмотри газеты.”
 
 Что? Какие газеты? Зачем мне их читать?
 
 Ли Шицян взял бумаги у Фэн Юя и просмотрел заголовки статей. XX лидер посетил XX завод, что такого особенного в этих новостях? Он перевернул газету, на другой стороне было практически то же самое.
 
 Когда он уже собирался отложить ее, то вдруг увидел слово "акции". Оно было для него как магическое проклятие, потому что сразу же завладело его вниманием.
 
 ?
 
 Он терпеливо прочитал статью и пришел в восторг.
 
 Фэн Ю недавно сказал ему, что если в Китае создадут фондовую биржу для поощрения торговли финансовыми продуктами, то именно в это время стоимость их акций вырастет.
 
 Это был тот самый момент. Если в газетах заявили, что правительство собирается создать фондовую биржу, значит она действительно будет создана!
 
 А если так, то все акции поднимутся в цене?!
 
 Ли Шицян поднял голову и взволнованно спросил: "Сяо Ю, это то, о чем ты мне говорил раньше?”
 
 Фэн Ю рассмеялся и кивнул. Он и сам не ожидал, что это произойдет так быстро.
 
 Ли Шицян вскочил и торжествующе замахал кулаками. Я победил! Я выиграл это пари!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/700612

    
  





  Экстраординарный гений Глава 170


  

    
      Глава 170
 
 Через неделю все сотрудники компании Tai Hua Trading и Ли Шицян собрались в зале заседаний. Они обсуждали не рабочие вопросы, просто Фэн Ю принес хорошие новости и успокоил их беспокойные сердца.
 
 "На прошлой неделе компания сообщила об открытии биржи. Все случилось как раз так, как я говорил. Я знаю, что вы все тайно ходили в банки и проверяли цены на акции. До сих пор на них не было никаких изменений. Но с сегодняшнего дня всем вам больше не нужно беспокоиться. Я получил новости из Шанхая, акции начинают расти!”
 
 Хлоп, хлоп, хлоп.
 
 Все захлопали в ладоши. Они уже видели, как их акции удваиваются в цене, а деньги растут.
 
 Фэн Ю развел руками и продолжил: "Я уже говорил, что стоимость акций увеличится в несколько раз через 2 года. Может быть, тогда некоторые из вас были настроены скептически. Но сейчас я вновь повторю, что мы должны быть первыми, кто съест крабов! В настоящее время наша страна активно борется за экономическое развитие, проводя всевозможную политику, направленную на улучшение жизни. В кратчайшие сроки наши семьи достигнут гораздо более высокого уровня благосостояния.”
 
 "Но все это нереально!”
 
 Все в комнате были озадачены словами Фэн Юя. Что все это значит? Менеджер Фэн сомневается в национальной политике?
 
 Ли Шицян попытался глазами подать ему знак. Это была не шутка. Никакие деньги не могли помешать штабу доложить о Фэн Юе властям.
 
 "С национальная политикой все в порядке, но она не принимала во внимание народ! Обстоятельства у всех разные, уровень образования разный, опыт тоже, это привело бы к разным видениям, образу жизни и стремлениям к будущему! Вот почему “Великий " сказал, что только небольшая группа людей может разбогатеть в первую очередь, и только после того, как она станет богатой, эта группа людей приведет других к достижению совместного процветания. Вы же понимаете, что это значит?”
 
 Только 2-3 человека кивнули. Остальные были в оцепенении. Они закончили только среднюю школу, а потом сразу же должны были взять на себя работу родителей на заводе. Если бы они хорошо учились, то продолжали бы учиться в старших классах или даже в университетах.
 
 Что бы Фэн Ю ни сказал сейчас, их учителя уже говорили об этом раньше. Однако, почти все они позабыли об этом!
 
 Фэн Ю беспомощно покачал головой. В будущем нужно будет заставить их ходить на вечерние занятия. Ведь именно они займут позицию менеджментоа Tai Hua Trading. Как они могли быть необразованными?
 
 “Ничего страшного, если вы пока что ничего не понимаете. Вы просто должны понимать, что это сказал "великий" и это государственная политика! Я хотел донести до вас, что если страна позволяет некоторым людям разбогатеть первыми, то почему ими мы не можем быть мы?”
 
 Ву Чжиган и остальные посмотрели друг на друга, и увидели горящее в глазах желание.
 
 Точно. Почему мы не можем быть частью группы, которая разбогатеет первой? Почему нет?!
 
 “На ком вы разбогатеете? Работа на заводах или в подразделениях никогда не даст вам достаточных денег."-все взревели от смеха, когда Фэн Ю закончил свою речь.
 
 Все они зарабатывали гораздо больше, чем те, кто работал на фабриках и заводах. Когда Ли Шицян в последний раз ходил в заводское общежитие, чтобы пригласить кого-нибудь на работу, там было уже более сотни парней примерно того же возраста, что и Ву Чжиган, но только чуть больше дюжины приняли предложение. Остальные тупо сидели на заборе, а некоторые даже смеялись над теми, кто принял предложение. Для них было глупо бросать работу на заводе, которая считалась железной миской риса, чтобы торговать казначейскими облигациями!
 
 И теперь, те, кто насмехался над ними, теперь могли только сожалеть. Многие из них позже хотели присоединиться к Tai Hua Trading, но компания уже не нуждалась в таком количестве людей. Хотя у них было много дел, а сделки с Советским Союзом совершались в огромном количестве, работники попрежнему все успевали.
 
 Изначально Фэн Ю делал все сам, а все остальные просто следовали его приказам. Но теперь, по прошествии стольких лет, они освоились, и каждый мог принять решение самостоятельно!
 
 "Богатыми становятся те, у кого есть мужество и желание рисковать. Предпринимательство, строительство заводов, торговля или инвестиции, это те предприятия, с которыми сейчас работает Tai Hua Trading! Какой из этих видов бизнеса вы считаете наиболее прибыльным?”
 
 Ву Чжиган смело ответил: "Это, должно быть, электрические вентиляторы и увлажнители. В прошлом году мы заработали более 10 миллионов юаней.”
 
 “Нет. Мне кажется, что это торговля с Советским Союзом. Если мы сможем купить больше станков, то прибыль превысит 10 миллионов!”
 
 “А я думаю, что это инвестиции в машиностроительную компанию. Я слышал, что сельскохозяйственные машины, производимые ею, очень хорошо продаются!”
 
 “Никто не думает, что это инвестиции в акции?”- Громко спросил Фэн Ю.
 
 Хотя каждый из них хотел, чтобы акции приносили огромную прибыль, и Фэн Ю упомянул, что они получат в несколько раз больше, чем вложили, через 3 месяца они так и не увидели никакого роста в цене.
 
 “Я придерживаюсь того мнения, которое высказал. Инвестирование в фондовый рынок окажется в центре внимания в следующем году, и это будет самый прибыльный бизнес!”
 
 Из-за инвестиций в акции, в торговле Тай Хуа кое-что изменилось. Все имеющиеся средства использовали для покупки акций, а также производства мотоциклов. Они потратили все, что заработали на продаже машин легкой промышленности.
 
 "Что было главным финансовым сектором Китая последние несколько лет? Банки! Но их одних недостаточно. Вот почему нация поощряет страховую отрасль. Я думаю, что большинство из вас слышали о том, что теперь можно купить страховку. Эти страховые агенты зарабатывают гораздо больше, чем рабочий класс! Акции и страховка-это одно и то же. Это финансовые инструменты. Разница лишь в том, что страховая отрасль развилась раньше, а фондовый рынок только начинает свой путь. Вы согласны с тем, что если правительство поддержит какую-либо новую отрасль, то первые несколько человек, которые ею займутся, заработают первый горшок золота?”
 
 Все кивнули, даже несмотря на то, что никто до конца не понял, о чем говорил Фэн Ю. Но для них это, кажется, имело смысл.
 
 "Сейчас правительство явно делает акцент на фондовом рынке, и первые несколько листинговых компаний станут крупнейшими мощными корпорациями. Нет необходимости беспокоиться о потере денег. Среди этих компаний есть электронная промышленность, текстильная, сталелитейная, машиностроение и др. Просто взгляните на город Бин, какая компания оттуда понесла убытки?”
 
 “Вот почему вам всем не нужно беспокоиться и просто нужно терпеливо ждать. Я знаю, что некоторые из вас купили акции самостоятельно. В этом нет проблемы. Но я хочу напомнить, чтобы вы не продавали их. Я дам вам знать, когда придет время!”
 
 Когда Фэн Ю сказал это, многие сотрудники опустили головы.
 
 "Сейчас многие из вас, ребята, все еще ездят на велосипедах. Но будьте уверены, награда, которую я приготовил для всех вас, - это мотоциклы. Вы получите первую партию мотоциклов, произведенных в нашем городе. Каждый мотоцикл стоит более 10 000 юаней! Еще через 2 года, когда вы продадите все акции, я гарантирую, что вы сможете позволить себе купить собственный автомобиль!”
 
 ……
 
 В течение 2 часов Фэн Ю внушал эту мысль каждому из них. Я более осведомлен, чем все вы, и я лучше знаю, чем все вы. Если вы будете меня слушать, я обещаю, что вы сможете заработать много денег!
 
 Фэн Ю наблюдал за выражением лица каждого из них. Когда все акции будут проданы, они будут смотреть на него как на Бога! Этот сеанс промывания мозгов удался!
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 После ежемесячного сеанса промывания мозгов Фэн Ю распределял предстоящие задачи и уезжал домой вместе с Ли Шицяном.
 
 "Сяо Ю, я не понимаю, о чем ты сейчас говорил. Ты хочешь чтобы мы и дальше продолжали хранить акции?”
 
 “Шурин, конечно, нам нужно ещё подождать. Не беспокойся. Мы заработаем много денег. Тебе лучше побеспокоиться о моей сестре. Беременные женщины обычно очень вредные. Ты должен быть особенно великодушен.”
 
 “Если твоя сестра сердится, значит, это моя вина.”
 
 Когда Ли Шицян говорил о своей беременной жене, на его лице появлялась блаженная улыбка.
 
 Каблук. Типичный раб своей жены! Но Фэн Ю все равно был рад. Жена Ли Шицяна все же была его сестрой.
 
 Фэн Ю не пытался промыть ему мозги. В этом не было необходимости. В будущем Ли Шицян сосредоточится на логистической отрасли, потенциал которой был просто огромен. Ему не нужно было следовать советам Фэн Юя, инвестируя в акции или фьючерсы.
 
 Кроме того, Ли Шицян не овладел искусством делегирования. Фэн Ю не хотел, чтобы его сестра жаловалась ему, что ее муж пренебрегает ею и не возвращается домой!
 
 В этом году Фэн Ю выполнил свое обещание. Он пожертвовал здание начальной школе. Но это было не в городе, а в округе.
 
 Здание было семиэтажным, а внутри располагались библиотека и картотека. С первого до шестого этажа будут 1-6 классы. На этом же этаже расположатся и учительские кабинеты. Остальные комнаты использовались под служебные помещения, административные кабинеты и т.д.
 
 Первоначально 1-этажное здание было снесено, и на его места появилась более просторная школа. Классные комнаты стали больше, а столы и стулья купили новые. Фэн Ю даже принял во внимание количество студентов. Если школа примет на 50% больше учеников, проблем не возникнет.
 
 Население близлежащего района было небольшим, хотя он и располагался недалеко от города Бин. Община насчитывала всего около 20 000 человек. В каждой параллели классов было максимум 200 учеников на 8 больших классов. Даже если бы в классе было 40 студентов, школа смогла бы вместить 320 студентов.
 
 Можно сказать, что это здание может прослужить следующие 20-30 лет. Директор и руководители из окружного офиса были шокированы пожертвованием Тай Хуа Трейдинг!
 
 Сначала они думали, что пожертвования составят только около 300 000-500 000 юаней. Тем не менее, Фэн Ю пожертвовал миллион на строительство здания школы. В итоге, это школьное здание стало самым лучшим построенным в районе и городе Бин!
 
 Руководители из окружного офиса считали, что это пустая трата средств, и хотели использовать часть денег для улучшения своих собственных офисов, но Фэн Ю не дал им возможность забрать деньги себе!
 
 Этой суммой пожертвования управлял профессионал, и каждую неделю Фэн Ю посылал своих сотрудников или даже лично проверял счета. Кирпичи и деревянные строительные материалы закупались в районе, а сталь и цемент-в городе Бин.
 
 Строительная компания тоже была из этого города. Они работали с Фэн Юем, когда он строил фабрику пищевой промышленности Тай Хуа и свиноферму Тянь Пэн. Руководитель проекта хорошо знал Фэн Юя. Пока все шел гладко, Фэн Ю не беспокоил их и даже платил больше, чем обещал. Но если они попытаются обмануть его, он не заплатит ни цента. Все было четко прописано в договоре. Любые споры будут обсуждаться в суде!
 
 Что? Вы этого действительно хотите? Не проблема. Давайте посмотрим, правда ли у небольшого менеджера поддержка сильнее, чем у семьи Фэн.
 
 Фэн Ю сделал особый акцент на качестве и безопасности школьных строительных проектов. Он не позволял каким-то чиновникам тратить его средства и даже нанял нескольких инженеров-строителей, чтобы все проверить. Все должно идти чётко по плану!
 
 В его предыдущей жизни в газетах сообщалось, что кто-то пожертвовал школе 500 000 юаней. Тем не менее, местные власти хотели 1,5 миллиона, а фактическая стоимость строительства составила лишь чуть более 400 000 юаней!
 
 Кто-то пожертвовал 1 миллион, но местные власти забрали деньги себе и использовали на строительство только 300 000. Здание школы рухнуло еще до того, как ученики вошли в класс!
 
 Это была школа его родного города, как Фэн Ю мог позволить этому случиться. Сельскохозяйственный отдел даже позволил ему изменить название школы, если он пожертвует денег на новое общежитие и отремонтирует школьное поле в следующем году!
 
 У Фэн Синтай и Чжан Мухуа не было никаких возражений. Эти двое даже вызвались руководить строительством. Фэн Синтай перестал ходить на свою фабрику по переработке пищевых продуктов.
 
 Может быть, Фэн Синтай и Чжан Мухуа интересовались благотворительностью? Ладно. Хватит шутить. Это все потому, что здание школы называлось Тай Хуа билдинг. Фэн Ю сказал им, что в следующем году он потратит еще 1 миллион на ремонт школьного поля и восстановление общежития, и с тех пор школа будет переименована в начальную школу Тай Хуа. Название занесут в государственные архивы!
 
 Фэн Ю хорошо понимал своих родителей. Какой родитель не хочет гордиться своим ребёнком? Кто не хочет выставлять напоказ свое богатство?
 
 Кроме того, Фэн Ю сказал им, что в будущем учителя этой школы будут говорить ученикам: “все вы должны следовать примеру сыну Фэн Синтая и Чжан Мухуа, Фэн Юю. Заработайте побольше денег и помогите своему родному городу!”
 
 Учиться у своего сына? Вот это честь! Фэн Синтай был счастлив, допивая алкоголь, даже Чжан Мухуа выпила 2 бутылки пива в тот день.
 
 Начальная Школа Тай Хуа. Думая об этом названии, они не могли заснуть! Это осчастливило их даже больше, чем когда Фэн Ю сказал им, что они достаточно богаты, чтобы уйти на пенсию, а их дочь рассказала, что беременна!
 
 Фэн Синтай подарил школе еще одну партию свинины, соевого масла и сахара. Даже продовольствие строительной бригаде обеспечивал он сам. Каждый прием пищи состоял из мяса, а взамен они должны были построить прочное и безопасное здание!
 
 Ещё одним человеком, который был в восторге от этого, был Вэнь Дэгуан. Когда Фэн Ю пожертвовал здание школе, он упомянул, что именно Вэнь Дэгуан убедил его отдать эту сумму. Изначально он хотел пожертвовать меньше.
 
 1 миллион подарил Фэн Юю и его родителям хорошую репутацию.
 
 Уже появились Новости, что после Лунного Нового года начальника фермы переведут в соседнюю страну на должность мэра. Там он будет присматривать не за 20 000 человек. Он будет заботиться о населении в несколько сотен тысяч человек. Хотя его должность останется прежней, авторитет очень возрастёт!
 
 Репутация Вэнь Дэгуана в округе тоже стала иной. Ходили слухи, что он возьмет на себя роль заместителя секретаря парткома. Старший офицер сказал ему, что способные люди должны больше работать.
 
 После того, как начальника фермы переведут, старый секретарь, который собирался уйти в отставку через несколько лет, займет эту должность. Вэнь Дэгуан будет следующим претендентом.
 
 Фэн Ю был озадачен. Хотя он помог отцу Вэнь Дунцзюня добиться политических результатов, то, что его повысили так быстро было странно. Может быть, у дяди Вэня были какие-то связи с высшими руководителями?
 
 Ладно, не берите в голову. В любом случае, это хорошо. Пока у него не было проблем с финансами, Фэн Ю продолжал ему помогать. На самом деле Вэнь Дэгуан получил повышение благодаря своим связям, здесь не было никакой ошибки.
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 “Менеджер Ли, вы меня искали?”- Фэн Ю был в административном офисе своей школы, пока звонил Ли Минде. Он сидел в классе, когда его пейджер внезапно начал пищать, не останавливаясь. Все одноклассники и учитель уставились на него.
 
 Это был первый раз, когда это произошло в этом семестре. Даже учителя уже не нервничали, они привыкли к нему.
 
 Фэн Ю был вышел из класса и направился в офис, чтобы перезвонить.
 
 Когда охранник увидел, что Фэн Ю вышел из кабинета, он сразу все понял. Этот парень, должно быть, снова хочет кому-то позвонить.
 
 "Сяо Фэн, ты можешь приехать на мотоциклетный завод? Внешний дизайн готов. Разве не ты хотел посмотреть?”-спросил Ли Минде, выдыхая сигаретный дым. Если бы Фэн Ю не настаивал на осмотре дизайна мотоцикла, он бы уже одобрил его и начал производство.
 
 Для Фэн Юя это было очень важно.
 
 Эта кучка старых консерваторов решит, что важнее всего качество, долговечность и хорошие подвески. Остальное их не волновало.
 
 Но когда потребители обратят внимание на внутренние характеристики? Это займет не менее 6 месяцев. Внешний дизайн можно увидеть сразу. Если бы 2 мотоцикла были припаркованы на улице, тот, у которого лучший внешний дизайн привлек бы больше внимания!
 
 Если его мотоциклы не смогут привлечь внимание людей, кто захочет их купить? Особенно, учитывая, что это новый бренд.
 
 Ещё Фэн Ю долго спорил с Ли Минде из-за названия. Ли Минде хотел назвать бренд Bing City Motorcycle, но Фэн Ю его отверг. Ему казалось, что это название звучит не очень приятно. Как оно сможет привлечь потребителей?
 
 Хоу Хайтао хотел назвать их Longjiang, но Фэн Ю вновь отказался. На авиационном заводе была марка автомобилей Longjiang Cars. Если бы они использовали это название, люди бы подумали, что мотоциклы изготовил авиационный завод!
 
 Ли Минде был в ярости. В смысле у тебя есть право вето? Я здесь генеральный директор!
 
 Какие бы названия я тебе ни предлагал, ты все отвергаешь. Хочешь назвать мотоциклы Tai Hua? Это бренд твоего компании. А я представитель крупного акционера! Основным акционером является Правительство города. Ты всего лишь хочешь повысить репутацию своей компании?
 
 Хоу Хайтао немедленно вмешался, чтобы прекратить спор. Он предложил использовать название реки, Songjiang, которая проходит через город Бин.
 
 Сунцзян Мотор. Название бренда было окончательно выбрано. Но Фэн Ю и Ли Минде начали очередной спор по поводу конструкции мотоцикла. Ли Минде хотел использовать дизайн мотоциклов Советского Союза. Во всяком случае, они использовали их технологии. Советский Союз
 
 Конечно же, Фэн Ю на это не согласился. Они создавали новый бренд, зачем тогда копировать чужой дизайн? Кроме того, конструкции мотоциклов Советского Союза не соответствовали китайским вкусам.
 
 Просто посмотрите на заднюю часть мотоцикла. Как там может не быть стойки? Да и спереди он тоже был слишком высоким. Будут ли люди чувствовать себя комфортно при езде? Кроме того, нет запасного топливного бака. А что, если кончится бензин? Этот мотоцикл слишком тяжелый, что человек, в случае чего, смог толкать его!
 
 Фэн Ю много говорил, а Ли Минде ничего не мог возразить. Он тоже разозлился. Ты хочешь новый дизайн? А ты сможешь его спроектировать? Ты просто хочешь новый внешний дизайн, не так ли? Я найму дизайнера, чтобы он спроектировал мотоцикл. Я не дам тебе шанса нанять дизайнера самому!
 
 Фэн Ю и сам знал, что он не был профессионалом. Может быть, действительно было бы лучше нанять дизайнера. На этот раз он не стал спорить с Ли Минде. Однако он попросил его сначала показать дизайн!
 
 ……
 
 “Сяо Фэн, это Майкл Лю, мастер-дизайнер. Он управляет своей собственной дизайнерской фирмой в Шанхае.”- Ли Минде указал на мужчину средних лет в очках.
 
 Майкл Лю? У него было западное имя? Но ведь он похож на китайца. Он из другой страны?
 
 “Здравствуйте, Господин Лю.”
 
 Майкл Лю вздернул подбородок и пожал Фэн Юю руку. Он вернулся с учебы за границей и не так давно основал собственную дизайнерскую фирму. Однако его высокомерие заставляло его насмехаться над такой богатой молодежью, представителем которой являлся Фэн Ю.
 
 Бесполезный ребёнок, который зависел от родителей и сейчас тратил время в машиностроительной компании, осмеливаясь судить его дизайн?
 
 Ну что ж, я покажу ему все, что придумал за 3 дня. Однозначно шокирую его!
 
 Фэн Ю посмотрел на Майкла Лю и слегка нахмурился. Этот человек довольно высокомерен. Ему лучше оказаться способным. Если он ничтожество, которое ведет себя так гордо, он выгонит его из комнаты!
 
 Это высокомерие из-за учебы за границей? Он, должно быть, не достиг там никакого прогресса, и поэтому вернулся в Китай. Таких людей Фэн Ю не раз встречал в своей прошлой жизни!
 
 Он сел на диван, скрестил ноги и указал на Майкла Лю: "вы, должно быть, персонал из студии дизайна, нанятой моей компанией. Ну и где образцы? Показывайте.”
 
 “Я мастер-дизайнер, а не персонал!”-с несчастным видом возразил Майкл Лю.
 
 “А в чем разница? Кто дал вам такой титул?”- Спросил Фэн Ю, покачивая ногами.
 
 Майкл не мог найти слов, чтобы ответить Фэн Юю, поэтому молча достал свой рисунок и положил его на стол. Он приподнял подбородок, указывая на рисунок.
 
 О, какой характер. Я очень надеюсь, что ты способный.
 
 “Господин Лю, можете представить свой проект?”-с улыбкой спросил Ли Минде.
 
 “Пожалуйста, называйте меня Майклом. Концепция дизайна основана на требованиях, данных вашей компанией. Вы хотели, чтобы внешний вид был привлекательным и отличался от мотоциклов Советского Союза и остальных мотоциклов, произведенных в Китае. Вот, пожалуйста, посмотрите на это. Я увеличил высоту мотоцикла и увеличил длину. Во время езды, вы будете выглядеть действительно круто, словно парящий орел! Ещё я увеличил емкость топливного бака для дальних поездок. Он сможет ехать дольше, чем любые другие мотоциклы Китая...”
 
 Глядя на Майкла Лю, представляющего свой проект, Фэн Ю покачал головой. Что это за фигня? Это просто американский вертолет. Я то надеялся, что он представит несколько выдающихся проектов.
 
 Почему руль такой высокий? Разве человеку будет удобно поворачивать? Вы думаете, что дороги в Китае-это те длинные и широкие полосы, по которым можно ездить часами? Увеличенный топливный бак? Ну я же говорил, что топливный бак даже в оригинальной конструкции слишком большой!
 
 В Советском Союзе мотоциклы были слишком тяжелые. Но если мы используем его дизайн, они станут ещё тяжелее!
 
 “Майкл, верно? Это ваш дизайн?”-Фэн Ю встал и переспросил.
 
 Майкл заметил, что этот богатый ребёнок был впечатлен его дизайном. Тогда он почувствовал удовлетворение.
 
 “Разве вам не кажется, что этот дизайн очень модный и привлекательный?”-спросил Майкл Лю, высоко подняв подбородок.
 
 “Модный? Почему вы такой уверенный в себе? Это ваш дизайн? Это всего лишь никчемный мусор!”- Сказал Фэн Ю.
 
 “Что ты сказал?”
 
 “Хочешь, чтобы я повторил? Ты просто скопировал дизайн американского вертолёта. Думал, я ничего не замечу? Наши мотоциклы будут продаваться в Китае, они должны соответствовать дорожным условиям и вкусам наших людей. Что за ерунду ты придумал? Мастер-Дизайнер? Я думаю, что тебя нельзя назвать даже помощником!”
 
 Ли Минде хотел было вступиться за Майкла Лю, но промолчал. Он хотел использовать Майкла, чтобы досадить Фэн Юю, но в итоге сам почувствовал отвращение!
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 Майкл Лю был в шоке. Он не ожидал, что кто-то в этом отдаленном городе знает о моделях американских вертолётов! Он думал, что это простая работенка, и он мог использовать этот проект, чтобы повысить доверие к своей компании. Но теперь, похоже, с ним покончено.
 
 Как новая компания, не сумевшая заключить первую деловую сделку, да ещё и уличённая в плагиате, она окончательно потеряют репутацию!
 
 “Мистер Фэн, мне кажется, я неправильно понял концепцию дизайна. Пожалуйста, дайте мне еще один шанс. Я обещаю создать то, что вас устроит.”
 
 Майкл Лю понял, что Фэн Ю был тем, кто имел последнее слово на счёт дизайна.
 
 “Хорошо. Я посмотрю, как вы сделаете это. Внесите изменения в конструкцию на месте. Ну что?”-Фэн Ю посмотрел на Майкла Лю и улыбнулся.
 
 “Это не проблема. Я уверен в своих способностях. Пожалуйста, опишите мне то, чего вы хотите.”- Майкл Лю вежливо разговаривал с Фэн Юем, даже несмотря на то, что он был намного моложе его.
 
 "Во-первых, сделать мотоцикл более удобным; во-вторых, подходящим для образа жизни нашего народа. Задняя часть мотоцикла должна иметь возможность перевозить грузы.”
 
 Все поняли первый пункт. Но Ли Минде засомневался во втором. Это же мотоцикл, а не грузовик. Зачем на нем что-то перевозить?
 
 Прежде чем он успел что-то сказать, Майкл Лю опустил голову и начал рисовать на листе бумаги. Похоже, он вдохновился тем, что сказал Фэн Ю.
 
 Тот сел на диван и скрестил ноги: "менеджер Ли, я в вашем офисе уже довольно давно. Почему никто ещё не принёс чая?”
 
 Секретарша управляющего Ли сердито вышла за чашкой чая. Даже когда приходил Фэн Синтай, ему не нужно было подавать чай. А этот беспокойный ребенок хотел все и сразу? Он думает, что импорт технологий и машин из Советского Союза делает его особенным? В этой компании, генеральный директор Ли все еще имел последнее слово!
 
 Майкл Лю закончил свой эскиз за 10 минут, перепроверил его, и убедился, что эта конструкция соответствует требованиям Фэн Юя!
 
 “Управляющий Фэн, пожалуйста, взгляните на рисунок. Как думаете, подходит?”
 
 Фэн Ю взял у него рисунок и посмотрел на него. Руль и сиденье были опущены, а это позволило бы гонщику комфортно чувствовать себя при езде. Первое требование он выполнил.
 
 Но в задней части мотоцикла был кронштейн, а спереди небольшая корзина. Это напоминало дамский велосипед из его предыдущей жизни. В этом не было ничего плохого, но это непрактично. Корзина спереди закрывала фары, а кронштейны сзади были слишком большими. Мотоцикл и правда не мог быть грузовиком.
 
 Майкл мог нарисовать эскиз за 10 минут, а это доказывает, что у него есть некоторые навыки. Фэн Ю не знал скорости других дизайнеров, но конструкторы из авиационного и моторного заводов и машиностроительной компании так не могли. Идея поставить корзину перед мотоциклом убедила Фэн Юя в том, что это был очень творческий человек.
 
 “Вы американец или канадец?”
 
 “Я китаец, но у меня есть гринкарта США.”- Майкл с тревогой посмотрел на Фэн Юя. Этот дизайн ему подходит? Почему он ничего не говорил о нем?
 
 Фэн Ю кивнул. Это хорошо. Он тоже китаец.
 
 “Какое у тебя настоящее имя?”
 
 "Лю Майкл.”
 
 “Я спрашиваю китайское имя!"-Фэн Ю разозлился, перестань вести себя как иностранец!
 
 “Мое китайское имя Лю Майкл. Так меня назвала моя мать. Если вы мне не верите, я могу показать свое удостоверение личности”, - Лю Майкл тут же достал его. На самом деле он только поигрался с ним, не хотя показывать Фэн Юю.
 
 Но тот выхватил его удостоверение из рук и посмотрел. Лю Майкл, Майкл Лю. Проклятье, у родителей этого парня был отличный нюх на имена.
 
 “Сколько сотрудников в вашей компании? Я имел в виду таких дизайнеров, как вы.”
 
 "3, включая меня. Остальные 2-мои одноклассники. Мы изучали дизайн в США."-Майкл Лю до сих пор не понимал, почему Фэн Ю расспрашивал о его компании. Может быть, он хотел, чтобы они втроём поработали над дизайном?
 
 “Их навыки такие же, как у тебя?”
 
 “Совершенно верно. Может быть, они даже немного лучше.”
 
 "Фэн Ю, о чем вы оба говорите? Что ты думаешь на счёт этой конструкции? Мне нравится."-Ли Минде прервал Фэн Юя и Майкла Лю. Я здесь главный. Неужели вы меня не замечаете?
 
 Только директор авиационного завода Хоу Хайтао сидел в углу на диване. Он пил чай и курил. Он понял, что Фэн Ю заинтересовался этим дизайнером по тому, как он смотрел на него!
 
 Фэн Ю улыбнулся: "и правда. Давайте сначала поговорим о дизайне. Эта конструкция в принципе подходит. Однако у меня есть гораздо больше требований. Вы должны придумать дизайн, который соответствует моим ожиданиям в кратчайшие сроки. Есть проблемы?”
 
 “Нет проблем!”- Майкл Лю был вне себя от радости.
 
 “Хорошо! Тогда я скажу вам, чего хочу, а вы скажете мне, какую часть вы не в состоянии выполнить. Это будет немного трудно. Вы должны учесть, будут ли низкие люди чувствовать себя комфортно при езде. Можете использовать рост 1.7 м как пример. Во-вторых, топливный бак слишком большой. Нет необходимости в 15-литровом. 10 будет достаточно. В стране нет никого, кто будет использовать мотоцикл для поездок на большие расстояния. 300 км хвалит. В-третьих, мотоцикл должен быть таким же, как велосипед. У него должно быть заднее сиденье. Но не для пассажира, а для перевозки грузов. Ширина не должна быть шире сиденья. Иначе это будет слишком некрасиво. Оно должно быть полностью металлическим и прочным, чтобы перевезти по крайней мере 5 мешков риса. Четвёртое,…”
 
 Майкл Лю записывал все, что говорил Фэн Ю, и даже про себя соглашался, что каждая его просьба была очень разумной. Почему он не принял все это во внимание, когда делал дизайн? Он думал, что Фэн Ю предложит ему одно или пару исправлений, но в конце концов, Фэн Ю назвал 8.
 
 “Фэн Ю, я не буду говорить о других твоих просьбах. Но зачем этому мотоциклу нужен аварийный бар? Кто в здравом уме въедет на нем в дерево?"-Ли Минде считал, что это пустая трата денег, только увеличивающая стоимость мотоцикла.
 
 “Какова максимальная скорость нашего мотоцикла? Не медленнее, чем у маленького автомобиля, не так ли? Если ты поедешь по деревенской грунтовой дороге, небольшая ветка, случайно попавшая в твою ногу, вызовет перелом. Ладно ещё этой функции не будет в первой модели мотоцикла, но она обязательно должна быть во второй!”- Твердо заявил Фэн Ю.
 
 “Хорошо. На первой модели не будет никакого аварийного бара. Меньшие топливные баки и кронштейн для товаров это отлично. Итак, ты позволишь главному дизайнеру, Майклу Лю, разработать наш мотоцикл?”
 
 Майкл Лю тут же поднял руки и сказал: “менеджер Ли, пожалуйста, не обращайтесь ко мне как к мастеру-дизайнеру. Я всего лишь новичок. Настоящий мастер-это менеджер Фэн!”
 
 Фэн Ю посмотрел на Ли Минде с ухмылкой, но ничего не сказал. Выражение его лица заставило Ли Минде окончательно расстроиться!
 
 Черт, этого дизайнера нанял я, почему, в конце концов, он просто следует инструкциям Фэн Юя? Что за иностранный выпускник? За границей он научился только выслуживаться перед боссом?
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 Уйдя от Ли Минде, Фэн Ю отвел Майкла в отведенный для него кабинет в машиностроительной компании. Хотя Фэн Ю был акционером этой компании, она заставляла его ненавидеть работающих тут людей все больше и больше. Он сам был заместителем управляющего Фэн Синтая, а ещё наблюдал за мотоциклетным заводом, но его офис был меньше, чем у заместителя руководителя!
 
 На самом деле Фэн Ю не всегда был в компании, да и Фэн Синтай ходил сюда не часто. Это было бы пустой тратой времени. Черт, Фэн Ю представлял, что когда он станет главным акционером, он будет иметь такой большой офис, как у генеральных директоров из его предыдущей жизни. Он должен был быть более 200 квадратных метров. А посетители в первую очередь должны думать, что он очень... богатый!
 
 “Управляющий Фэн, что мне нужно делать?"-Лю Майкл все больше и больше уважал Фэн Юя. То, что рассказал ему этот человек, очень вдохновило его. Если бы он основал свою компанию в Китае, то включил бы китайские элементы в свои проекты и не копировал европейский и американский стиль.
 
 “Кроме трех дизайнеров в твоей компании есть кто-нибудь еще? Каков общий капитал?”
 
 Майкл некоторое время подумал, а потом сказал: “В общей сложности 7 человек. 3 дизайнера, один бухгалтер, который работает полный рабочий день, и один, который просто помогает с документацией. Еще есть администратор и человек, который занимается практически всем и сразу. Капитал формировали мы трое. Двое инвестировали по 30 000 юаней каждый, а я 40 000. Общая сумма капитала 100 000 юаней.”
 
 Фэн Ю кивнул. 100,000 юаней на создание проектной фирмы это значительные инвестиции. Если остальные дизайнеры были так же хороши, как Лю Майкл, у этой компании была хорошая перспектива.
 
 “Вы знаете о увлажнителях wind and rain?”
 
 “Знаю, но они не подходят для Шанхая. Я слышал, что Они производятся здесь, в городе Бин. Дизайн, кстати, у них очень приятный.”
 
 “Это продукт моей компании. Увлажнитель воздуха разработал я.”
 
 “Что? Вы дизайнер?”-у Лю Майкла было преувеличенно шокированное выражение лица. Хотя Фэн Ю знал, что он переигрывает, ему все равно было приятно.
 
 Черт. Только одно предложение? Продолжай хвалить меня! Фэн Ю уставился на Лю Майкла. Он ненавидел тех людей, которые начинали хвалить его, но потом внезапно останавливались.
 
 “Совершенно верно. Но теперь у меня есть новая идея. Ваша компания слишком мала, но я думаю, что у неё хорошие перспективы, или скорее у этой отрасли хорошая перспектива. Ты заинтересован в том, чтобы я инвестировал в вашу компанию?”
 
 Если то, что Лю Майкл сказал ему, было правдой, его 2 одноклассника были так же хороши, как и он, имели опыт проектирования, работали за границей и могли набросать дизайн на основе запроса клиента прямо на месте, то у этой компании были отличные возможности.
 
 Что будет популярно в будущем? Другие люди могли этого не знать, но Фэн Ю то знал.
 
 Однако навыки его проектирования были слишком плохи. Он мог разработать увлажнитель воздуха и электрический вентилятор, но холодильники, которые он пытался спроектировать, были слишком уродливы!
 
 Фэн Ю был обеспокоен, поскольку он сам не мог преобразовать свои идеи в рисунки, но теперь он встретил умелого человека, и ему захотелось завербовать его.
 
 Он не беспокоился о том, что эта дизайнерская фирма потеряет деньги. У него было много идей, а с тремя умелыми дизайнерами, он мог быть уверен, что эта компания будет получать большие деньги.
 
 “Что? Вы хотите инвестировать в мою компанию?”-Лю Майкл был удивлен и встревожен. Кто-то думает, что у его компании есть потенциал, да ещё и этот кто-то был богатым большим боссом? Это означало, что его компания будет иметь большой потенциал!
 
 “Конечно. Я чувствую, что эта отрасль имеет большой потенциал, и все вы добьётесь успеха. ну что? Хочешь обсудить это с партнерами?”-с улыбкой спросил Фэн Ю.
 
 Это было легче, чем он ожидал. Лю Майкл не отказался от его намерения инвестировать в компанию. Однако Фэн Ю ещё не знал, что эта компания была совсем новой, и сделка с машиностроительной компанией была первой значительной сделкой, которую они заключили с момента создания. Да и ее сумма составила всего 5000 юаней.
 
 Фэн Ю все еще думал о своей прошлой жизни, где хороший дизайн продукта стоил, по крайней мере, несколько сотен тысяч или даже несколько миллионов. Некоторые дизайнеры даже получали процент от прибыли за каждый проданный продукт. Однако сейчас, 5,000 юаней считались хорошей суммой в отрасли. Если бы не Фэн Ю, Ли Минде потратил бы максимум 2000 юаней, или просто попросил бы сделать это своих инженеров.
 
 Лю Майкл обнаружил, что когда он сравнивал себя с Фэн Юем, его концепции проектирования были слишком разными. Когда он проходил стажировку в США, он слышал от своих старших товарищей, что дизайн должен быть практичным, но при этом красивым. Проект считается неудачным, если не реализовывались эти 2 пункта!
 
 Лю Майкл сразу же воспользовался телефоном в офисе Фэн Ю, чтобы сделать междугородний звонок своим одноклассникам. Он рассказал им о предложении Фэн Юя, стоя прямо перед ним. Когда они узнали о том, что он встретил большого босса из города Бин, который хотел инвестировать в их компанию, они очень разволновались и тут же согласились. Это всего лишь вливание средств, у них попрежнему останутся свои акции. Это было лучше, чем потерять весь капитал. Пока у них есть средства, они могут продвигать свою компанию, заключать больше сделок и зарабатывать больше денег. С большим количеством денег они смогут развивать свою компанию.
 
 “Управляющий Фэн, они не возражают против того, чтобы вы инвестировали в компанию. Но сколько вы намерены вложить?”
 
 Фэн Ю немного подумал и показал 4 пальца: "400 000 юаней!”
 
 “Что? 400,000 юаней?”-Майкл был потрясен. Он никогда бы не подумал, что он вложит в них так много денег. Он знал, что Фэн Ю хотел контролировать его компанию, но в ней было только 3 дизайнера. Действительно ли стоило вкладывать столько денег? Он не боялся их потерять?
 
 “Совершенно верно. 400,000 юаней. Таким образом, у меня будет 80% акций вашей компании. Я прав? Вы можете разделить прибыль от этой сделки. Что касается плана развития на будущее, об этом мы поговорим в другой раз.”
 
 Это всего лишь 400 000 юаней. Разве это много? Фэн Ю попросит их сделать дизайн безлопастных вентиляторов и сушилок для рук в ближайшее время, а это увеличит рыночные ставки на дизайн!
 
 Ещё он решил использовать рекламу, которая станет существенным источником дохода для компании. Следующие 2 года станут золотым веком рекламы в Китае. Фэн Ю не верит, что его компания не получит прибыли за этот период времени!
 
 К тому же приближался бум на рынке недвижимости. Наружные конструкции зданий и интерьеров, мебели и т. д. Могут принести большие деньги.
 
 Кроме того, у Фэн Юя все еще были продукты, нуждающиеся в помощи дизайнера. Например, салонные автомобили!
 
 Хороший автомобиль отличается не только техническими характеристиками. Внешний вид и интерьер тоже имеют решающее значение. Например, Audi A8, которая хорошо продавалась за рубежом, не особо пользовалась популярностью в Китае. Все было потому, что она выглядела как A6 и ее внешний вид не подчеркивал тот факт, что это роскошный автомобиль. Это не соответствовало яркому характеру китайцев!
 
 Лю Майкл снова позвонил своим одноклассникам и поразил их инвестициями Фэн Юя. Те немного поколебались и согласились. С помощью этих дополнительных средств их компания будет развиваться быстрее, и они смогут реализовать свои мечты!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/700617
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 Фэн Ю дал Майклу несколько советов. Его компания не должна фокусироваться исключительно на дизайне продуктов. Они могут обратить внимание на мебель и дизайн интерьеров. Это принесет им гораздо больше прибыли в будущем.
 
 Этот совет очень вдохновил Майкла. Совсем недавно он понял, что зашел в тупик. Если у них не будет предложений по дизайну продуктов, они смогут использовать свои таланты в других областях.
 
 Теперь, имея необходимые средства, они могли нанять больше рабочей силы, и развить компанию. Если бы они создали свой бренд и стали известными, они смогли бы увеличить свои ставки и количество заключённых контрактов. Этот Фэн-гений!
 
 Неделю спустя, дизайн изменили в соответствиями с требованиями Фэн Юя.
 
 Модель назвали Songjiang 1, она представляла собой 125-кубовый мотоцикл. В настоящее время на рынке были в основном 50-100 кубовые мотоциклы, а топливные баки имели от 12 до 15 литров. Тем не менее, Songjiang 1 имел резервный бак на 1 литр. Бензин не должен заканчиваться на полпути.
 
 Сначала Фэн Ю хотел произвести 150 кубовый мотоцикл, но текущая политика заключалась в том, что любые мотоциклы, имеющие больше 125 кубов не разрешались к регистрации. Это было удобно в сельской местности, поскольку там было много незарегистрированных мотоциклов, а гаишники из той же деревни просто закрывали на это глаза. Но в городах все было иначе. Если мотоциклиста поймают, его оштрафуют и конфискуют транспортное средство.
 
 Эта модель должна была конкурировать с самым продаваемым импортным мотоциклом Honda. Этот бренд уже был мировым производителем номер один. Он был очень популярен, и даже мотоциклы Советского Союза не могли с ним конкурировать.
 
 При производстве Songjiang 1 не только использовались самые передовые технологии Советского Союза, но и подвески были самые усовершенствованные, не говоря уже о красивом внешнем виде. Он был гораздо лучше, чем мотоциклы Honda!
 
 В нем использовались прямые балочные конструкции и опущенный топливный бак. Сиденье было больше и удобнее. Кронштейн сзади был особенным. Такого не было в мотоциклах из Советского Союза. Даже японцы редко делали кронштейны сзади.
 
 Фара была большая и яркая. Подвеска действительно впечатляла. Фэн Ю проверил мотоцикл, проехавшись по неровной дороге. Он не чувствовал дискомфорта, этот мотоцикл не уступил бы мотоциклам из его предыдущей жизни.
 
 Технологии Советского Союза были совершенны в этом аспекте. Японские мотоциклы разрабатывались для езды на своих дорогах, с их дорожные условия были лучше, чем в Китае. К тому же у них также были лучше уличные фонари, поэтому фары мотоциклов не были такими яркими. Однако в Советском Союзе все было иначе. Их технологии в этих областях хорошо подходили Китаю.
 
 Самым значительным пунктом, влияющим на продажи, был внешний вид. Кроме топливного бака и сидений, остальная часть мотоцикла была красиво украшена.
 
 У нынешних мотоциклов не было лобового стекла, а Фэн Ю сделал его. Лобовое стекло было невысоким, но оно могло защитить спидометр от ударов спереди.
 
 Пластиковые детали были дешевыми, но не прочными, Фэн Ю бессердечно заявил, что кроме основных компонентов, все остальное должно быть сделано с использованием пластика. Это должно было уменьшить вес, и в то же время снизить стоимость.
 
 Однако это предложение было отвергнуто всеми, включая ли Минде и Хоу Хайтао.
 
 Почему Фэн Ю так любит использовать пластик? Электрические вентиляторы делали из пластмассы. Увлажнители тоже. Но это были бытовые приборы, так что это не имело большого значения. А сейчас речь шла о другом. Это был мотоцикл. Как они могут использовать пластиковые детали?
 
 А что, если что-то сломается? Это первый мотоцикл, которые они произвели, и Фэн Ю хотел превратить его в продукт низшего качества? Даже если сам Фэн Ю не боялся опозориться, их репутация могла попасть под удар! Это стало бы позором для их заводов и даже города Бин!
 
 В конце концов, только в лобовом стекле использовался пластик, все остальное было сделано из металла. Фэн Ю расстроился. Что плохого в использовании пластика? Это же одно и то же.
 
 Кроме того, какой мотоциклист не будет осторожен во время езды? Кто-то станет нарочно во что-то врезаться? Если они действительно будут неосторожны и врежутся во время езды, какая будет разница между металлом и пластиком? Мотоцикл все равно будет поврежден. А заменить пластмассовые детали будет намного дешевле!
 
 Фэн Ю и остальные, снова начали спорить, когда речь зашла о цветах мотоциклов. На этот раз, все хотели сэкономить деньги, а Фэн Ю, наоборот, хотел потратить больше.
 
 Зачем использовать краску хорошего качества? Она не должна выцветать, легко царапаться и зачем вообще яркие цвета, вроде красного и синего металлика?
 
 Что не так с армейским зеленым? Это самая распространенная краска на рынке, к тому же ещё и дешевая. Мотоциклы это всего лишь транспорт. При чем тут цвет?
 
 Но Фэн Ю был непреклонен. Цвета должны быть яркими и способными привлечь внимание. Они должны заставить людей полюбить мотоцикл с первого взгляда. Это был решающий элемент, влияющий на продажи.
 
 Ли Минде и остальные знали, что Фэн Ю лучше них разбирался в том, как продать больше. В этом плане его можно было даже считать экспертом. От его рекламы в CCTV и творчества в рекламных роликах взорвались умы всего населения.
 
 Поскольку дело касалось продаж мотоциклов, Ли Минде и остальные перестали спорить и согласились использовать лучшие и более дорогие краски. Фэн Ю обещал, что их мотоциклы будут продаваться по всему Китаю и даже экспортироваться за границу!
 
 Ли Минде, конечно, с этим не согласился и счел, что Фэн Ю был слишком оптимистичен. У него не было больших ожиданий, поскольку он считал, что конкурировать с уже популяризованными брендами мотоциклов было слишком рано. Если бы они смогли захватить рынок 3 провинций северо-восточного региона, он уже был бы удовлетворен. Если бы они могли экспортировать мотоциклы на юг, как сельскохозяйственные машины, это было бы чудом.
 
 Фэн Ю немедленно заключил пари с Ли Минде. Tai Hua Trading возьмет на себя маркетинг этих мотоциклов, поскольку каналы распространения транспорта и сельскохозяйственных машин были разными. Фэн Ю гарантирует им показатели продаж и возьмет процент в качестве комиссионных.
 
 Ли Минде в тот момент заметила, что Фэн Ю только и ждал шанса получить права на распространение мотоциклов. Когда он думал о его тактике продаж, он чувствовал, что ее стоит попробовать, но цель была слишком высоко!
 
 2 производственные линии, если они будут работать на максимальной мощности, смогут производить не менее 200 000 велосипедов в год. Ли Минде подсчитал, что в первый год будет продано 100 000 единиц, и эта цифра увеличится более чем на 10% во второй год. Прежде чем завод сможет работать на полную мощность пройдёт не меньше пяти лет.
 
 Раз Фэн Ю хотел получить права на распространение, ладно. В первый год должно быть продано не менее 120 000 единиц, а каждый последующий цель будет увеличиваться на 30 000 единиц. Тогда 200 000 единиц станут продаваться к третьему году. Ты осмелишься принять этот вызов?
 
 Фэн Ю рассмеялся. Они не знали, насколько популярными будут мотоциклы в Китае. Хотя сейчас это будет не так, как после 2000 года, первый пик произойдет в начале 90-х!
 
 Если мотоциклы Songjiang со своей производительностью и внешним дизайном не будут продавать, значит Фэн Ю впустую потратил своё возрождение!
 
 “Управляющий Ли, я согласен на твои условия. Давай подпишем контракт.”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/704428
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 Получив права на распространение мотоциклов, Фэн Ю сразу же начал готовить рекламные ролики. В контракте между CCTV и Tai Hua Trading было указано, что компания Фэн Юя имеет право изменять рекламные объявления до тех пор, пока продукт продается ими, а реклама соответствует определенным критериям.
 
 Фэн Ю потратил много денег на это рекламное время, но оно помогло ему увеличить продажи увлажнителей. Ему казалось, что сейчас не было необходимости в такой частоте рекламы. Увлажнители это особая категория продуктов. Многим семьям, имеющим 1 увлажнитель, его было достаточно. Фэн Ю намеревался оставить 2 или 3 рекламных слота для увлажнителей и зарезервировать 1 для мотоциклов.
 
 И ещё, прежде чем менять рекламу, Фэн Ю должен договориться с Ли Минде о рекламных сборах.
 
 ……
 
 “Что? Плата за рекламу стоит так дорого? 5 миллионов? Почему так много?"-Ли Минде даже закричал от шока.
 
 Фэн Ю сказал ему, что использует рекламный слот в прайм-тайм на мотоциклы. Это станет гарантом того, что их мотоциклы Songjiang покажут по всему Китаю в короткий срок.
 
 Поначалу Ли Минде все еще чувствовала себя спокойно. Он думал, что Фэн Ю все делает правильно. Он даже был готов сменить рекламу увлажнителя воздуха на свои мотоциклы. Но когда Фэн Юй упомянул рекламные сборы, ли Минде разозлился!
 
 "5 месяцев, 5 миллионов юаней. Разве это разумно?."-Взревел Ли Минде.
 
 Фэн Ю спокойно достал карту и положил ее на стол: "менеджер Ли, посмотри на эти цифры. Эти данные остались с тех пор, как увлажнители Wind and Rain начали рекламироваться на CCTV. Продажи резко возросли. Это доля рынка за май, а это за июнь. Это эффект рекламы. Не говори мне, что столь эффективная рекламная платформа не стоит такой цены?”
 
 “Не пытайся меня обмануть. Ваши увлажнители запатентованы, в мире нет похожих на них продуктов. Даже если реклама была эффективна, ты сам тоже преувеличиваешь ее эффект. Кроме того, этот отчет о доле рынка был сведен в таблицу твоими работниками, кто знает, насколько он точен? Покажи мне объемы продаж. Тогда я сразу пойму, лжёшь ты или нет.”
 
 Ли Минде хотел знать, сколько единиц увлажнителей было продано и сколько с них получилось прибыли. Он несколько раз спрашивал Фэн Юя, но тот отказывался отвечать. Он попытался расспросить Хоу Хайтао и Ли Шию, но все они отвечали одинаковы. Они отказывались раскрывать цифры.
 
 "Ты бы стал показывать показатели продаж своей продукции посторонним?”-Переспросил его Фэн Ю.
 
 “Дава я покажу тебе цифры продаж электрических вентиляторов. Этот продукт полностью принадлежит Tai Hua Trading, и я могу раскрыть эту информацию.”
 
 Фэн Ю достал отчет, который он подготовил и показал Ли Минде.
 
 "Обрати внимание, что продажи электрических вентиляторов выросли в 10 раз после того, как их начали рекламировать на CCTV!”-Фэн Ю повысил голос.
 
 “Это потому, что сейчас лето. Не думаю, что это может быть использовано в качестве доказательства. Кроме того, сколько стоит реклама твоих электрических вентиляторов? Я уверен, что это не 1 миллион юаней в месяц!”
 
 Это стоило ему около 200 000 юаней и в итоге, он увеличил продажи и получил несколько сотен тысяч юаней прибыли. К тому же он повысил узнаваемость бренда.
 
 Он должен дать людям знать, что его марка электрических вентиляторов - лучшая в Китае. Всякий раз, когда люди говорили об электрических вентиляторах, Wind and Rain -первый бренд, который приходил им на ум!
 
 Он полностью принадлежал Фэн Юю, и он мог написать в отчете любую цифру, какую только захочет. Например, как в этом фальшивом отчёте.
 
 “Это не 1 миллион юаней? Посмотри внимательно, плата за рекламу - 1,2 миллиона! Я даже сделал тебе скидку."-закричал Фэн Ю, размахивая отчетом.
 
 “Что? 1,2 миллиона юаней? Невозможно!"-Ли Минде никогда бы не поверил, что Фэн Ю был готов потратить так много денег на рекламу. Телевизионная реклама в то время была не такой уж дорогой!
 
 Кроме того, увлажнители принадлежали 3 сторонам, и хотя Tai Hua Trading занималась продажами, рекламные сборы они должны были разделить на троих. Он не думал, что Ли Шию и Хоу Хайтао согласятся платить 1 миллион юаней в месяц!
 
 Фэн Ю продолжал врать: "ты должен учитывать, что наши мотоциклы Songjiang-это новый бренд, и у него нет никакой репутации. Ты знаешь, сколько стоит нанять телезвезд, чтобы снять рекламу? Мы нанимали телеведущую Шен Ли для рекламы увлажнителей.”
 
 “Но ведь мы продаём мотоциклы. Разве сниматься должен не мужчина? Кого ты собираешься нанять? Сколько это будет стоить?”-Резко спросил Ли Минде.
 
 Черт, все эти правительственные чиновники были хитрыми лисами. У Фэн Юя не получалось его обмануть. однако у него были и другие способы, которые больше всего беспокоило Ли Минде. Показатели продаж.
 
 “Тебе не нужно так волноваться. Если ты согласишься оплатить рекламные сборы в размере 5 миллионов юаней, я гарантирую, что к следующему году будет продано еще 10 000 единиц. То есть не менее 130 000. Но наше производство должны быть в состоянии идти в ногу!”
 
 10.000 на 5 миллионов? Прибыль на один мотоцикл составит более 500 юаней. Когда Фэн Ю сказал Это, Ли Минде серьезно задумался.
 
 Эта реклама действительно была настолько эффективна? Почему Фэн Ю был так уверен? Неизвестная марка мотоцикла может достичь продаж в 130 000 единиц за первый же год? Всего лишь используя эту рекламу? Или же дело в дизайне Фэн Юя?
 
 “Ты действительно можешь это гарантировать?”-Подозрительно спросил Ли Минде.
 
 “Абсолютно! Мы можем включить это в контракт. Если у меня ничего не выйдет, Tai Hua Trading оплатит рекламные сборы!”-Сказал Фэн Юй и похлопал себя по груди.
 
 “Хорошо, но сначала мне нужно поговорить с директором Хоу и Мистером Фу. Если они согласятся, мы подпишем контракт!”-у Ли Минде были кое-какие резервы, но он все равно хотел знать, сколько было потрачено на рекламу увлажнителей воздуха.
 
 ……
 
 “Старина Хоу, скажи мне правду. Сколько вы потратили на рекламу увлажнителей воздуха?"-Ли Минде позвонил Хоу Хайтао.
 
 “Ну... старина Ли, тебе лучше спросить объятому Фэн Юя. Мы с Ли Шию обещали не разглашать точных цифр. Все, что я могу сказать, это то, что мы потратили огромную сумму.”
 
 “Насколько?"-Ли Минде не хотел сдаваться.
 
 Хоу Хайтао некоторое время помолчал: “Это была заоблачная сумма!”
 
 Заоблачная сумма? Неужели это действительно так дорого?
 
 “Больше, чем 5 миллионов юаней?”
 
 “Эмммм."-Хоу Хайтао вспомнил, что рекламные сборы составили как раз 5 миллионов, но не сказал Ли Минде о деталях. Эта сумма была за год, и она включала в себя 4 рекламных слота на CCTV. Кроме того, Фэн Ю сказал им, что если реклама больше не будет эффективной, они могут изменить ее.
 
 Ли Минде не знал об этих подробностях. Он слышал только о том, что плата за рекламу увлажнителей обошлась компании дороже 5 миллионов юаней. Похоже, Фэн Ю не обманул его, а раз Ли Шию, и Хоу Хайтао осмелились согласиться на эту непомерную сумму, то он тоже может!
 
 После подписания измененного контракта с Ли Минде, Фэн Ю ушел домой, улыбаясь. У него в руках был чек.
 
 Кто сказал, что рекламные слоты CCTV не могут перепродаваться?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/704429
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 Среди мужчин знаменитостей в то время был особенно известен Чжу Симао, который соответствовал требованиям и Фэн Юя, и Ли Минде. У него были красивые черты лица, а его фильмы, драмы, пародии хорошо воспринимались по всему Китаю. В будущем Чжу Симао будет главным мужчиной знаменитостью Китая. Он достигнет уровня гонконгского Чоу Юн-Фата.
 
 Плата за услуги знаменитостей Гонконга была по крайней мере в 10 раз больше, чем у знаменитостей Китая. Но эффект был не столь хорошим. Людей, которые смотрели гонконгские фильмы, было намного меньше, чем тех, кто смотрел фильмы и пародии Чжу Симао.
 
 Фэн Ю был уверен, что если он сможет уговорить Чжу Симао прорекламировать его мотоциклы, бренд Songjiang Motor популяризуется, а продажи значительно увеличатся благодаря его поклонникам. Но Чжу Симао и его партнер редко снимались в рекламе. Он не выступал в ночных клубах, даже когда ему предлагали огромные суммы боссы ночных клубов.
 
 Однажды его лысого партнер опросили в середине 90-х и тогда он упомянул то, что потрясло всю нацию.
 
 Ведущий спросил его, верны ли слухи о том, что его гонорары за рекламу были самыми высокими в Китае, и был ли человек, который предлагал ему более 10 миллионов юаней за то, чтобы он снялся в рекламе.
 
 Лысый Чен ответил, что то, согласится ли он сниматься в рекламных роликах, зависит от настроения. У него не было недостатка в деньгах. Если он был в плохом настроении, он даже не рассматривал сделки на несколько миллионов, а когда был в хорошем настроении, то мог согласиться и на 100 000, и на 200 000 юаней.
 
 Хотя сейчас Чжу Симао не был так известен, цена его рекламы все равно должен быть выше 100 000 юаней. Фэн Юю это подходило. Он бы согласился даже на 1 миллион юаней. А если Чжу Симао сможет привлечь ещё и своего партнера, лысого Чэня, Фэн Ю заплатит больше
 
 Чжу Симао тоже был совсем не прост. Сначала он должен опробовать продукт, который будет рекламировать, и если он решит, что продукт так хорош, как утверждали рекламодатели, то он примет участие в рекламном ролике! Это было ничто для Фэн Юя. Это всего лишь мотоцикл. Он мог бы отдать его ему бесплатно!
 
 Теперь Фэн Ю думал о сюжете для рекламы. Как он может показать особенности мотоцикла Songjiang за 15 секунд и в то же время не заставить Чжу Симао разочароваться в его предложении?
 
 Мотоциклы Songjiang будут продаваться вместе с 2 шлемами для увеличения безопасности.
 
 Мотоциклетный шлем был впервые создан советами и выдавался бесплатно при любой покупке мотоциклов "Урал" и "Санрайз". Позже японские мотоциклы начали делать то же самое. Но независимо от того, в какой стране продавался мотоцикл, бесплатно с ним выдавался только один шлем. Только с мотоциклами Songjiang выдавали два!
 
 Фэн Ю внезапно подумал о главном предназначении мотоциклов. Вы считаете, что их использовали для удобства?
 
 Нет!
 
 Основной функцией мотоциклов в те времена было ухаживание за девушками!
 
 Ездить на мотоцикле сейчас было равносильно тому, чтобы ездить на велосипеде несколько лет назад или водить спортивный автомобиль в будущем. Шансы пригласить девушку на свидание резко возрастали.
 
 Возраст потребителей, покупающих мотоциклы в то время варьировался между 18 и 30 годами, и все они были мужчинами.
 
 Многие молодые люди ездят на мотоциклах не для удобства, а чтобы привлечь к себе внимание. Это был простой инструмент, используемый для хвастовства. Фэн Ю придумал идею, которая должна была дать аудитории тонкий и нужный намек.
 
 Он решил найти ещё и актрису, к тому же хорошо известную, чтобы достичь лучших результатов.
 
 Самой активной актрисой в то время была Лю Дацин!
 
 В будущем зрители назовут ее самой противоречивой и одной из самых высокооплачиваемых актрис в Китае. Она получила много актерских наград, но в то же время, успела отсидеть срок в тюрьме. Хотя ее актерская игра по-прежнему считалась одной из лучших.
 
 В будущем она, возможно, и не будет столь успешной, но сейчас все ее хвалили. В 1991 году она занялась бизнесом и создала множество компаний в различных отраслях промышленности, успев заработать много денег в 90-к.
 
 Если Чжу Симао и Лю Дацин объединятся, его мотоциклы прорекламируют самые популярные коммерческие звезды. Если его конкуренты не смогут пригласить знаменитостей вроде Чжао Чжунсяна и Ли Гу, никто не сможет победить команду Чжу Симао и Лю Дацин!
 
 После того, как Фэн Ю закончил с сюжетной линией и сценарием, он снова подал заявку на отпуск в школе и отправился в Пекин с Ву Чжиганом.
 
 Эти 2 знаменитости не имели никаких агентов, поскольку они считались "государственными рабочими". Чжу Симао был актером с первой киностудии августа, а Лю Дацин - с пекинской киностудией. Поэтому их можно было найти в соответствующих подразделениях.
 
 Сперва Фэн Ю отправился на первую киностудию августа. Чжу Симао репетировал пьесу, представление которой было назначено на послезавтра. Фэн Ю сидел на трибунах, наблюдая за его выступлением. Какой хороший актер!
 
 Он был намного лучше, чем идолы молодёжи в последующие годы. Отличное актерское мастерство, сценическое исполнение и самое главное-преувеличенное выражение лица, хотя это была всего лишь репетиция. Это именно то, что искал Фэн Ю.
 
 После репетиции актеры и актрисы отправились за кулисы, чтобы переодеться, а Чжу Симао подошёл к Фэн Юю.
 
 “Сяо Чжу, это управляющий Фэн Ю и управляющий Ву Чжиган из города Бин. Они хотели кое-что обсудить.”
 
 Чжу Симао с любопытством посмотрел на этих двоих. Они так молоды, но уже управляющие?
 
 “Вы что-то хотели? Из какой Вы компании?"-Чжу Симао думал, что они пришли сюда, чтобы пригласить его на какой-то корпоратив. Он отклонял многие такое предложения, хотя цены были хорошими. Он боялся, что станет слишком монетаризированным, а это не соответствовало его характеру.
 
 Его подразделение обеспечило его квартирой, а зарплаты ему хватало, чтобы спокойно заботиться о своей семье. Какой смысл зарабатывать больше? Тогда у него не останется времени совершенствовать свое актерское мастерство.
 
 Фэн Ю достал визитную карточку и протянул ее Чжу Симао: "господин Чжу, мы пришли пригласить вас сняться в нашем рекламном ролике. Это реклама мотоциклов. Актрисой будет Лю Дацин!”
 
 “Кто? Лю Дацин? Реклама Мотоциклов? Тай Хуа Торгует? Вы импортируете мотоциклы?”
 
 Фэн Ю не винил Чжу Симао за это предположение. Почти 80% мотоциклов в то время импортировались из-за границы. Хотя были и отечественные, их качество было низким, как и производительность и маркетинг.
 
 “Нет, наши мотоциклы местного производства. Завод, который производит мотоциклы, это машиностроительная компания Bing City. Вот фотография нашего мотоцикла. Можете взглянуть.”
 
 Отечественный бренд? Бин-Сити? Какие продукты можно произвести на этой сельской местности? Если бы это было 10 лет назад, когда город Бин все еще был одним из ведущих промышленных городов Китая, тогда ладно. Но сейчас это совершенно невозможно.
 
 Чжу Симао взял фотографию у Фэн Юя. Эх, какой красивый мотоцикл!
 
 Его действительно произвели здесь?
 
 Эта компания машинного оборудования из города Бин смогла произвести столь качественные мотоциклы?
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 Мотоциклы обычно редко подделывали, и Чжу Симао решил, что может подумать о том, чтобы взяться за эту работу. Однако ему все же хотелось взглянуть на сюжетную линию ролика. Если бы это была глупая комедия, он бы никогда не согласился!
 
 Фэн Ю достал подготовленный сценарий и передал его Чжу Симао: "в первом рекламном ролике вы будете быстро ехать по скоростной автостраде в шлеме, и встретите женщину, лицо которой, закрыто шарфом. Она будет махать рукой, чтобы ее подвезли. Затем вы красиво затормозите и снимете свой шлем прямо перед ней.”
 
 “Во втором рекламном ролике сама женщина снимет шарф и покажет свое лицо. Это будет Лю Дацин. Вы передадите ей другой шлем, она сядет на мотоцикл и обнимет вас сзади. А потом вы вместе уедете вдаль.”
 
 "В третьем ролике Лю Дацин будет ехать на мотоцикле по проселочной дороге, и на этот раз вы будете тем, кто машет рукой на обочине. Она остановится рядом и бросит вам шлем.”
 
 “В четвертом ролике вы оба будете кататься на мотоциклах по дороге. В один момент вы повернетесь друг к другу и улыбнетесь.”
 
 Чжу Симао нахмурился: "4 рекламы, да ещё и связанные между собой? Будут ли какие-то диалоги?”
 
 “Да. Вы спросите ее, куда она идет, а она спросит вас, куда идете вы. Вам обоим не будет нужно упоминать о мотоцикле. В последние 3 секунды рекламных роликов будет появляться реклама в виде шрифта.”
 
 Фэн Юя придумал это, вспомнив какую-то рекламу из будущего. Ролик будет снят в виде сюжета и разделен на 4 части. Это произведет глубокое впечатление на зрителей. Это будет гораздо лучше, чем те рекламные объявления, которые просто постоянно повторяют название бренда.
 
 “Мистер Чжу, что вы думаете об этом сценарии? Хотите что-то изменить?”
 
 “Да. Первая часть не очень хороша. Кто будет идти по скоростной дороге? Измените ее на пригородную, так будет реалистичнее. А вот последнюю часть, где мы едем вместе, можно снять на скоростной дороге. Цвета нашей одежды должны соответствовать цвету мотоцикла. Но цвет шлемов должен быть другим……”
 
 Чжу Симао был профессионалом, и его соображения были очевидны. Он исправил множество мелких деталей в сценарии Фэн Юя. Когда Фэн Ю слушал то, что говорил ему Чжу Симао, он со всем соглашался.
 
 “Мистер Чжу, я полагаю,вы согласны сняться в моем рекламном ролике? Сколько это будет стоить? Мы хотим долгосрочный контракт. На сколько лет вы готовы подписать с нами контракт?”
 
 Фэн Ю задумался. До конца века, до того как Болди Чен подал в суд на CCTV, они оба были лучшими артистами Китая. Но сейчас их ставки были не так высоки. Если бы он мог подписать контракт более чем на 5 лет, это было бы очень здорово. Даже если бы Чжу Симао хотел 10-летний контракт, Фэн Ю согласился бы!
 
 “Сколько лет? О, вы хотите чтобы я снимался у вас в течение нескольких лет? Это сколько например?”
 
 Фэн Ю немного подумал. Он вспоминал, когда Чжу Симао и Лысого Чэня заблокировали телеканалы, и реклама с их участием не допускалась к трансляции в течение 2 лет. Тогда кажется, что 8-9 лет будут более подходящим сроком.
 
 “Как насчет 8 лет?”
 
 Чжу Симао удивился. Он никогда раньше не слышал рекламных контрактах, длящихся 8 лет!
 
 "Вы уверены?”
 
 “Совершенно верно. Реклама продукта в течение 8 лет и каждый год вы должны сниматься по крайней мере в одной рекламе и делать некоторые печатные объявления. Вы также обязаны продвигать наш мотоцикл лично. Я не уверен насчет рыночных ставок. Назовите мне цену.”
 
 “100 000 юаней в год?”-Чжу Симао назвал цифру. Он думал, что 1100 000 юаней - это очень высокая цена. Хотя он был знаменитостью, он слышал, что звезды с юга взимают большую плату за рекламу. Но текущая средняя заработная плата в Пекине составляла всего около 2000 юаней в год. Это было уже в 50 раз больше, чем средний показатель.
 
 Фэн Ю вспомнил, что звезды в его предыдущей жизни взимали десятки миллионов за рекламу продукта, и это было более чем в 200 раз больше годовой зарплаты среднестатистического человека. Цена, предложенная Чжу Симао,была очень разумной.
 
 “Не проблема. Каждое рекламное мероприятие, которое вы посетили, также будет оплачено."-Фэн Ю знал, что рекламные ставки знаменитостей значительно вырастут в ближайшие 2 года. Тогда у Чжу Симао начнут закрадываться сомнения, что его обманули. Поэтому Фэн Ю решил использовать дополнительные выплаты, чтобы это компенсировать.
 
 “Когда начнутся съемки? Сейчас мне нужно готовиться к весеннему гала-концерту. Возможно, у меня будет не так уж много времени.”
 
 “Не проблема. Съемки рекламного ролика будут проходить очень быстро. Я уже связался со съемочной группой. Будет достаточно двух дней. О да, кстати, вы можете представить мне своего партнера? Мы хотели бы сделать ему предложение.”
 
 Фэн Ю вспомнил, что в этом году они оба выступят в самом знаменитом ските. Если бы он мог снять подобную рекламу, она была бы очень популярна!
 
 “Сегодня он заболел и отдыхает дома. Может, я помогу вам связаться с ним?”
 
 “Хорошо. Завтра я принесу контракт с собой, и мы втроем сможем обсудить все детали.”
 
 ……
 
 Покинув первую киностудию, Фэн Ю поспешил на киностудию Пекина. Лю Дацин уже ждала его. Она больше любила деньгам, и была блестящей звездой. Фэн Ю решил использовать цену работы Чжу Симао, чтобы снизить цену и ей.
 
 “Госпожа Лю, в жизни вы еще красивее.”
 
 “Спасибо за комплимент. Менеджер Фэн, давайте не будем ходить вокруг да около. Я слышала, вы хотите, чтобы я снялась в рекламном ролике?”-с тревогой спросила Лю Дацин.
 
 “Совершенно верно. Актером будет Чжу Симао, и, возможно, ещё лысый Чэнь. Вот сценарий. Можешь взглянуть.”
 
 Когда Лю Дацин услышала имя Чжу Симао, она не осмелилась отнестись к Фэн Юю с высокомерием. Даже лысый Чен возможно поучаствует в этой рекламе? Эти двое были лучшими актерами Китая.
 
 А рекламировать они будут мотоцикл, и мужчины в таком случае подходили больше, чем женщины. Она задумалась, что, возможно, получит мало денег за эту рекламу.
 
 “Сценарий неплохой. Похоже его уже редактировали. Могу я спросить, сколько я получу?”-Лю Дацин сразу перешла к делу. Она была не из тех, кто привередничает, смотря сценарии. Ее больше волновали деньги.
 
 “Мисс Лю, с точки зрения китайской аудитории, кто, по-вашему, популярнее, вы, или Чжу Симао?"-Фэн Ю не назвал ей цену, вместо этого задав вопрос.
 
 Лю Дацин недавно получила награду за лучшую женскую роль, но она бы не посмела сказать, что была популярнее, чем Чжу Симао. У его фильмов были лучшие отзывы, чем у ее. Кроме того, последние 2 года Чжу Симао выступал на весеннем гала-концерте.
 
 “Я немного проигрываю им обоим."-Ответ Лю Дацин удивил его.
 
 Что? Ты имеешь в виду, что если бы речь шла не о них обоих, ты сказала бы, что популярнее, чем Чжу Симао? У него было больше преимуществ из-за его имиджа. Хотя Лю Дацин была красива, многие зрительницы завидовали ее внешности и не любили ее. У Чжу Симао все было иначе. Как мужчина, так и женщина любили его.
 
 "Чжу Симао согласился на 8-летний контракт, и будет получать 100 000 юаней в год. Всего 800,000 юаней. Контракт, который я подготовил для Мисс Лю, также предполагает оплату в 800 000 юаней, но срок действия контракта составит 10 лет. Это включая телевизионную и печатную рекламу. Каждый год, вы должны посетить промо-мероприятие хотя бы один раз. Конечно, мы доплатим, если вы это сделаете……”
 
 Фэн Ю перечислил условия, в Лю Дацин внимательно выслушала его. Многих условий она раньше не слышала. Но Фэн Ю сказал, что он может заплатить ей 800 000 юаней сразу. Она отчетливо услышала эту сумму. 800,000 юаней! С такими деньгами у нее не будет никаких забот.
 
 Она согласилась на этот контракт!
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 Фэн Ю закатил глаза, когда Ву Чжиган спросил его, кто будет снимать им рекламу. Неужели он не видел, где они были последние 2 дня? Пекинская и первая киностудии. Какая команда из этих 2 студий не сможет снять рекламный ролик?
 
 Хотя Болди Чен не согласился на 8-ми летний контракт, он подписал 3-х летний, но не согласился посещать какие-либо рекламные мероприятия. Однако он снимется в 4 рекламных роликах. Фэн Ю заплатил ему 400 000 юаней. Он узнал, что если бы Болди не старался собрать деньги на свой собственный фильм, он мог бы не взяться за эту работу.
 
 Фэн Ю увеличил им гонорары еще на 50 000 юаней, и Болди Чен согласился взять на себя ответственность за съемки. Съемочное оборудование и съемочную группу полностью обеспечит он.
 
 Съёмки будут проходить в городе Бин, поскольку мотоциклы находились там, и были главным реквизитом.
 
 3 дня спустя, Фэн Ю вернулся обратно. В пятницу вечером Чжу Симао и остальные приедут к нему на поезде и уедут в воскресенье вечером. Это не повлияет на их другие съёмки.
 
 Фэн Ю наконец понял, почему Лю Дацин ушла в отставку и занялась бизнесом. Их актёрская жизнь была слишком стеснена. Снимать рекламные ролики было ужасно хлопотно.
 
 ……
 
 “Что? Ты хочешь ещё и гонорар за рекламу? Разве я не дал тебе 5 миллионов?”
 
 “Те деньги пошли на рекламное время на телевизионных станциях. Думаешь, кинозвезды работают за бесплатно? Поскольку я отчасти сам виноват, что ничего тебе не объяснил, просто дай мне 500 000 юаней. Остальное я заплачу сам.”-у Фэн Юя было преувеличенно страдальческое выражение лица.
 
 “500 000 юаней? Ты думаешь, что это какая-то мелочь?! Кого ты взял на главную роль в этом рекламном ролике? Почему так дорого?”
 
 “Чжу Симао, Лю Дацин и Чен. Скажи, кто из них не пользуется популярностью?”-спросил Фэн Ю, постукивая пальцем по столу и подчеркивая свой вопрошающий тон.
 
 “Но это не должно стоить так дорого. Это ведь всего лишь реклама. Какая у них месячная зарплата? Как они могут заряжать такие цены?”- Сердито спросил Ли Минде.
 
 "Потому что они появляются на телевидении. Попробуй найти кого-нибудь другого, и посмотри, будет ли эта реклама эффективна за пределами города?”- Фэн Юй намеренно сказал это.
 
 “Сколько же ты потратил в общей сложности?”- Спросил Ли Минде.
 
 “2,05 миллиона. Если ты мне не веришь, можешь спросить у них, когда они приедут.”
 
 “Что? Больше 2 миллионов?”-Ли Минде был потрясен. Этот парень был крайне расточителен, когда дело касалось денег. Он сам мог согласиться на использование телевизионных звезд в рекламных роликах, но это не должно стоить так много.
 
 2,05 миллиона юаней. Сколько мотоциклов должно быть продано, чтобы компенсировать эту сумму?
 
 “Я уже отплатил большую долю, машиностроительная компания заплатит только за небольшую часть. Менеджер Ли, хватит так нервничать!”-Сказал Фэн Ю с озабоченным выражением лица.
 
 “Ладно, ладно. Но эти 500 000 юаней ты получишь только после Лунного Нового года. В этом году у нас не такой большой бюджет.”
 
 “Хорошо. Я не буду взимать с вас проценты. Этот вопрос решен. Завтра приедут актёры на съемки рекламного ролика. Ещё нам нужно подарить каждому из них по мотоциклу. Хоть этого то ты не пожалеешь, не так ли?”
 
 Фэн Ю не спешил забрать эти 500 000 юаней. В любом случае, он уже извлек выгоду из этих рекламных сборов. Он потратил более 2 миллионов юаней, но это инвестиции не в один год работы. В будущем, он сможет получать гонорары с рекламы от машиностроительной компании каждый год!
 
 Еще 3 мотоцикла? Но Ли Минде уже отложил выплату 500 000 юаней до следующего года. Если бы он отклонил эту просьбу, Фэн Ю наверняка набросился бы на него.
 
 “Хорошо. Я согласен! Но если ты не сможешь достичь цели продаж в следующем году, то мы будем действовать в соответствии с контрактом!"-Ли Минде напомнил Фэн Юю об их договоренностях.
 
 ……
 
 “Можете пока что отдохнуть. Я приготовил комнаты для вас всех. Они находятся в гостевом доме машиностроительной компании. Хотя условия здесь не сравнятся с условиями в Пекине, я гарантирую, что номера будут чистыми и опрятными.”-Фэн Ю лично всех провожал.
 
 3 звезды, 1 оператор и 1 помощник. Всего 5 человек.
 
 “В этом нет необходимости. Мы не устали. Давайте начнем снимать первый рекламный ролик. У нас мало времени.”-сказал Чен.
 
 Фэн Ю посмотрел на единственную женщину, Лю Дацин не возражала. Для него было бы лучше закончить съемки как можно скорее. Тогда он мог бы успеть сделать несколько печатных объявлений, чтобы разогреть рынок.
 
 Все пришли на место съемок, и, увидев, что за рулем "Лендровера" сидит Фэн Ю, были шокированы. Лю Дацин завидовала ему. Она даже тихонько выругалась про себя. Она просто обязана купить себе импортный автомобиль в будущем!
 
 Место съемок располагалось недалеко от мотоциклетного завода. Это была дорога, которую восстановили только в прошлом году. Она все еще была совсем новой. Ву Чжиган побежал на завод, чтобы позвать 2 сотрудников, которые должны были привезти мотоциклы.
 
 Один был красным, а другой-синим. Шлемы были в ярких цветах.
 
 Чжу Симао переоделся в свою кожаную куртку. Хотя было холодно, он не жаловался, и спокойно надел шлем.
 
 Съемочное оборудование было установлено, Чен крикнул "мотор", и они увидели, как Чжу Симао медленно двинулся вперед.
 
 “Снято! Старина Чжу, ты едешь слишком медленно. Ускорься немного. Иначе мы не сможем передать ощущение скорости.”-Крикнул Чен.
 
 “Я только что научился ездить. Я боюсь ехать слишком быстро. Мне потом нужно будет ещё и красиво остановиться.”- Чжу Симао научился ездить на мотоцикле только когда они приехали. До этого он умел ездить только на велосипеде.
 
 пока он тренировался, поднялся ветер.
 
 Декабрьская температура в города Бин была уже очень низкой. Актеры и так были одеты в совсем лёгкую одежду, а теперь еще и холодный ветер. Фэн Ю немедленно предложил всем отдохнуть и подождать, пока прекратится ветер.
 
 “Нет. А что, если после того, как дождь прекратится, пойдёт снег? К тому с ветром все намного эпичнее.”- Чэн громко отверг предложение Фэн Юя.
 
 Лю Дацин продолжила его мысль: "Все в порядке, менеджер Фэн. Я могу выдержать эту температуру. Я снимала летние сцены в конце осени. Тогда было еще холоднее, чем сейчас.”
 
 Съемки продолжились. А Чжу Симан, наконец, увеличил скорость. Он ехал по прямой дороге, дорожное покрытие которой было в отличном состоянии, и вокруг не было ни одной машины. Однако когда он достигал Лю Дацин, он не мог остановиться.
 
 Для новичка это был хитрый ход и довольно пугающий. Фэн Ю понял, что прошел почти 1 час, но они не закончили снимать даже первую сцену. Он немного встревожился. С такой скоростью они, возможно, не смогут доснять все 4 рекламных ролика. А ведь нужны еще и печатные объявления.
 
 “Мистер Чжу, позвольте мне показать вам, как надо.”-Фэн Ю подошел ближе и взял у него шлем. Он надел его и, не обращая внимания на возражения окружающих, умчался прочь.
 
 “Эй, почему вы не остановили его?”-Чжу Симао все еще был ошеломлен, а Фэн Ю уже умчался прочь. Он нервно посмотрел на Ву Чжигана.
 
 Фэн Ю был очень молод, и если с ним что-нибудь случится, они не смогут этого забыть.
 
 Ву Чжиган уже видел как ездит Фэн Ю. Когда с завода выпустили первый мотоцикл, Фэн Ю лично проверил его. Он гонял лучше, чем кто-либо ещё.
 
 Как раз когда Чжу Симао закончил говорить, Фэн Ю уже ехал обратно. Он даже не замедлился, когда приближался к ним. Когда Фэн Ю был примерно в 10 метрах, он немного притормозил и красиво остановился прямо перед камерой.
 
 Фэн Ю снял шлем и улыбнулся потрясённой Лю Дацин: "хочешь прокатиться?”
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 Жаловаться на недостаточный профессионализм этих актеров было неразумно. Они были намного лучше, чем те, что появятся в последующие годы. Даже несмотря на то, что они столкнулись с холодными ветрами и никогда раньше не ездили на мотоциклах, они закончили съемки 4-х частей ещё до наступления темноты.
 
 Фэн Ю взглянул на готовую рекламу, и понял, что она оказалась даже лучше, чем он себе представлял. Позже, после дубляжа и добавления текста, ее можно будет показывать на телевизионных станциях.
 
 Ночью Фэн Ю угостил актеров ужином. Все сидели вместе, наслаждаясь едой и хваля навыки Фэн Юя. Если бы он не показал им, как сделать тот трюк, они могли бы так и не закончить съемки.
 
 Фэн Ю сдержанно улыбнулся. Актеры и актрисы в эту эпоху даже не просили дублеров в опасных сценах.
 
 В ту ночь пошел снег. Они чувствовали себя счастливчиками. Хотя наличие снежного фона делало кадр интереснее, камера, которую они использовали, не подходила для съемки в такой среде.
 
 На следующий день Лю Дацин и Чжу Симао начали фотографироваться для печатных объявлений. Они катались по пустыне, и даже заводу. Конечно, Чен тоже принимал участие в фотосессии.
 
 Сейчас ему было не нужно сниматься в рекламе, но в контракте говорилось, что он должен сфотографироваться для печатных изданий.
 
 После целого дня съемок и полностью
 
 израсходованной пленки, они закончили и в тот же вечер вернулись в Пекин. 3 мотоцикла уехали вместе с ними на поезде.
 
 Это был подарок, который не был включен в контракт. Тогда-то все и поразились щедрости Фэн Юя. Мотоцикл в то время стоил не менее 20 000 юаней! Даже 2 штаба работников, которых Болди Чен привёз с собой, получили по 500 юаней. Это должно было убедить их, что если они хорошо справятся с работой, то он щедро их вознаградит.
 
 Болди Чен подготовит отредактированные рекламные ролики и фотографии в течение недели. Фэн Ю не беспокоился об их качестве. Болди Чен был профессиональным режиссером, который уже снимал фильмы!
 
 Стоит отметить, что когда рабочие услышали, что звезды приехали на завод, всем захотелось на них посмотреть. Если бы Ли Минде лично не остановил их, производство могло бы остановиться в тот же день.
 
 Даже Фэн Синтай и Чжан Мухуа, которые услышали эту новость, специально приехали в Бин. Фэн Ю же, ответил им, что они обязательно смогут сфотографироваться, но только после съёмок.
 
 Однако его родители были слишком взволнованы и даже не смогли уснуть прошлой ночью!
 
 К счастью, они хотели всего лишь фотографию, а не что-то ещё. Это в очередной раз доказало популярность трех знаменитостей. Они нравились всем от мала до велика!
 
 Фэн Ю поручил начальнику завода изготовить самое большое количество мотоциклов. Он не боялся, что никто их не купит и хотел добиться рекордно высоких продаж до конца года.
 
 Через неделю Чен вернулся со смонтированными роликами. Фэн Ю все просмотрел и остался в восторге, хотя эффекты были не такие хорошие, как будут в будущем, это была одна из лучших реклам в нынешнюю эпоху. Чен снял все так качественно, словно это был фильм.
 
 Фотографии отправили в типографию, чтобы сделать плакаты. Фэн Ю заказал 10 000 экземпляров.
 
 Цветной плакат стоил 1 юань, и цена оказалась выше, чем ожидал Фэн Ю. Но это была ерунда. Все инвестиции возместятся за счет продажи мотоциклов!
 
 “Менеджер Ли, мне нужна люди, которые развесят плакаты по улицам. Пожалуйста, назначь нескольких человек с завода."-Фэн Ю пошел к Ли Минде. Все на мотоциклетном заводе были заняты, но машиностроительная компания смогла выделить несколько человек.
 
 В эту эпоху не было избытка развлекательных мероприятий. Когда плакаты оказывались на видном месте, на них обязательно обращали внимание.
 
 Плакатов, расклеенных вдоль улиц или телеграфных столбов, по-прежнему было немного, да и правил, запрещающих их вывешивать - не было, так что никто их не снимет.
 
 Кроме того, Фэн Ю заказал цветные плакаты, и на них были изображены 3 известные звезды.
 
 Все было именно так, как он хотел. Его мотоциклы Songjiang тоже были на фотографиях, а значит, их обязательно заметят.
 
 Благодаря привлекательному дизайну, Фэн Ю, был уверен, что его мотоциклы будут продаваться как горячие пирожки!
 
 Единственная проблема заключалась в том, что сейчас в городе было слишком холодно, и это могло повлиять на продажи. Но это не так страшно. В течение новогоднего периода продажи все равно будут расти.
 
 Фэн Ю хотел разогреть рынок и заставить людей заинтересоваться новинкой. Он хотел, чтобы люди, изначально желающие купить мотоциклы других марок, подождали несколько недель. На рынке появится лучший мотоцикл. Почему бы не подождать?
 
 На следующий день люди начали замечать, что плакаты с известными звездами висят в местах большого скопления людей, вроде автобусных остановок, железнодорожных вокзалов, торговых центров, рынков и т. д.
 
 Чжу Симао, Болди Чен и Лю Дацин. Эти трое собираются сняться в кино? Как будет называться этот фильм? Когда он выйдет в эфир?
 
 Что-то здесь не так. Разве эти плакаты не должны быть размещены в кинотеатрах или во Дворце культуры? Почему они расклеены по всему городу?
 
 Люди начали толпиться вокруг плакатов, а некоторые даже протягивали руки, чтобы прикоснуться к ним. Они будто бы чувствовали звезд.
 
 “Эх, звезды ездят на потрясающих мотоциклах.”- Громко произнес кто-то в толпе.
 
 Вскоре все заметили мотоциклы на каждом плакате. Они были очень привлекательными и гораздо более красивыми, чем любые другие, которые они когда-либо видели!
 
 “Да, да! Они снимаются в фильме о мотоциклах?”
 
 “Кто знает? Лю Дацин хорошенькая. Как бы мне хотелось встретиться с ней лично.”- Сказал молодой человек, глядя на плакаты.
 
 “Чжу Симао действительно красив. Я хочу выйти за него замуж.”-сказала девушка, мечтая наяву.
 
 “Хахаха, посмотрите на Чена. Он такой забавный. Он чистит мотоцикл? Мне нравятся его комедийные сценки. Интересно, будет ли он выступать на весеннем вечере в этом году?”
 
 ……
 
 Толпы людей громко обсуждали плакаты. Плюс такой рекламы заключался в том, что как только кто-то начинал разговор, все продолжали его, и это длилось по крайней мере полчаса.
 
 Та же сцена происходила во многих местах в городе Бин, когда один парень снял плакат Лю Дацин и убежал.
 
 Толпа была потрясена. Никто его не остановит? Ну раз никто не мешает нам снимать плакаты, давайте заберём их домой!
 
 2000 плакатов, которые были расклеены в тот день, исчезли в считанные секунды. Люди хотели забрать их себе, чтобы показать соседям и друзьям. Это были плакаты ведущих китайских знаменитостей. Они бы не отдали их даже за деньги!
 
 Показывая их друзьям, они также повышали узнаваемость мотоциклов Songjiang. Фэн Ю намеренно сделал печатаную рекламу.
 
 Но Ву Чжиган и остальные меньше всего ожидали того, что Фэн Ю разместит большинство плакатов вокруг государственных предприятий. Авиационный, моторный, Теплоэлектрический, пивной заводы, Завод Пластмасс ... все государственные заводы были обклеены плакатами.
 
 Это было связано с тем, что число молодёжи в этих районах было самым высоким. Плакаты Чжу Симао, катающегося на мотоцикле с Лю Дацином, несомненно, стимулировали бы желание этих молодых людей купить себе такую штуку.
 
 На следующий день, когда люди вышли на улицы, они обнаружили, что плакатов стало ещё больше...
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 “Менеджер Ли, как вы думаете, реклама, которую придумал Фэн Ю, будет эффективной? Почему он так уверен, что сможет продать 130 000 мотоциклов за год?”
 
 “Вы думаете, это возможно? Хотя эти мотоциклы выглядят красиво, производительность у них лишь немного лучше, чем у Honda 125. Не забывайте о ценах. Мы это уже обсуждали. Розничная цена будет составлять 19 800 юаней, а самая низкая цена поставщика-15 000. Только взгляните на нашу провинцию Лунцзян. 30 миллионов населения, а мотоциклов так мало. Здесь больше автомобилей, чем мотоциклов. В Китае проживает около 1 миллиарда человек, а значит сколько мотоциклов он сможет продать? Даже если продажи будут лучше на юге, самое большее, что он сможет сбыть, - это около 100 000 единиц за год. Не забывайте о том, какую зарплату мы получаем!”- Сказал Ли Минде с ухмылкой.
 
 Если Фэн Ю не сможет продать товар, он должен будет выплатить гонорары за рекламу машиностроительной компании. Это будет бесплатная реклама. Поэтому Ли Минде был доволен.
 
 Фэн Ю, о Фэн Ю, ты еще слишком молод. Ты думаешь, что это то же самое, что и увлажнители воздуха? Сколько стоит один увлажнитель? Среднестатистический работник сможет позволить себе такую вещь, если будет экономить несколько месяцев. А сколько стоит мотоцикл? Сколько человек смогут себе это позволить?
 
 “Менеджер Ли такой умный. Это конец для Фэн Юя. И он, и его отец-совершенно одинаковые. Они думают, что, имея акции компании, могут позволить себе делать все, что захотят? Разве они не знают, что здесь все должны слушать менеджера Ли?”-спросил директор офиса.
 
 "Эх, вы все должны меня слушать. Мы слишком демократичны. Все решения могли быть одобрены только городским правительством. Я всего лишь представитель."
 
 Несмотря на то, что Ли Минде так ответил, он был очень доволен тем, что сказал директор офиса. Хорошо сказано.
 
 Пока они разговаривали, вошел заместитель управляющего: "менеджер Ли, я послал своих людей поспрашивать. Сейчас многие люди говорят о мотоциклах и узнают о том, где их можно купить. Я думаю, что при запуске мы сможем продать по крайней мере 100 мотоциклов в городе Бин!”
 
 Ли Минде нахмурился: "ты уверен?”
 
 Заместитель управляющего был озадачен. Что случилось с менеджером Ли? Он, кажется, расстроился, когда услышал, что мотоциклы будут хорошо продаваться.
 
 “Конечно, даже кто-то из подразделения моей жены спросил, можно ли купить его прямо сейчас. Им не терпится прокатиться на наших мотоциклах.”
 
 Хотя средняя зарплата большинства людей была мизерной, богачей все равно было достаточно. Только дистрибьюторы их сельскохозяйственной техники могли зарабатывать десятки тысяч в год!
 
 Они могут позволить себе даже машину, с чего бы им не купить себе еще один мотоцикл?
 
 ……
 
 “Менеджер Фэн, у нас закончились плакаты. Нам перепечатывать еще?”-спросил Ву Чжиган.
 
 Фэн Ю сделал глоток горячего чая и медленно взмахнул рукой: "не нужно спешки. Ты забронировал билеты?”
 
 “Да, дело сделано. Ещё я купил обратный билет на послезавтра.”
 
 "Хммм. Плакаты могут подождать, пока мы не вернемся. Ты связался с дистрибьюторами? Скольким из них это интересно?”
 
 Перепечатанные плакаты предназначались не для улиц и переулков. Они были для дистрибьюторов, которые могли разместить их в своих магазинах, чтобы привлечь клиентов.
 
 "На данный момент у нас 7 дистрибьюторов. Все они-старые клиенты, и они гарантируют, что смогут справиться с продажами в своих провинциях. Остальные все еще рассматривают Гале предложение, но я думаю, что они дадут нам ответ через 2 дня.”
 
 Сначала Ву Чжиган думал о том, где искать дистрибьюторов, но Фэн Ю сказал ему позвонить дистрибьюторам бытовой техники и спросить их, заинтересованы ли они в том, чтобы им помочь.
 
 Дистрибьюторы в это время были очень умны. Они никогда не придерживались одного типа продуктов. Они продавали все, что пользовалось популярностью до тех пор, пока это приносило прибыль!
 
 Просто взгляните на корм для животных пищевой фабрики Тай Хуа. Некоторые из дистрибьюторов бытовой техники также получили права на распространение кормов для животных. Теперь они продавались в 3 северо-восточных провинциях.
 
 Кроме того, Фэн Ю платил довольно хорошо. Они получат по крайней мере 500 юаней за каждый проданный мотоцикл. Если 200 единиц продадутся за месяц, они получат 100000 юаней прибыли!
 
 Фэн Ю кивнул: "На карту поставлена наша репутация. Мы никогда раньше не несли никаких убытков, и те, кто работает с нами, тоже получали прибыль.”
 
 “Я знаю. Я заставлю их обратить на это внимание.”
 
 В тот вечер Фэн Ю и Ву Чжиган отправились на пекинскую станцию видеонаблюдения, чтобы найти Чэн Баоцзюня и рассказать ему о смене рекламы.
 
 После того, как Чэн Баоцзюнь посмотрел рекламу и фотокопии документов на мотоциклы, он кивнул и доложил об этом своим лидерам. Все документы были на месте, но он должен был получить одобрение от своих лидеров.
 
 В тот же вечер Фэн Ю снова пригласил
 
 Чэн Баоцзюня на ужин, а на следующий день Фэн Ю получил от него звонок, сидя в своем гостиничном номере. Его лидеры все одобрили!
 
 С Нового года по май в прайм-тайм будут транслироваться рекламные ролики из 4 частей.
 
 Изначально Фэн Ю хотел выпускать в эфир по 1 рекламе в месяц, но менять ролики было слишком хлопотно. Вот почему он решил показать все вместе. В любом случае, этот ролик можно использовать в течение 2-3 лет. Может быть, в следующем году у него появятся идеи получше.
 
 Фэн Ю спросил Чэн Баоцзюня, может ли он продлить рекламный контракт. Он хотел еще 1 год. Но Чэн Баоцзюнь ответил, что Фэн Ю должен подождать до марта и пообещал, что обязательно сообщит Фэн Юю о результатах.
 
 ……
 
 “Э-э, вы вчера смотрели рекламу? Хе-хе, Чжу Симао так классно прокатился!”
 
 “Совершенно верно. Он был так красив, когда снял шлем!”
 
 “Нет...Лю Дацин красивее. Я словно был загипнотизирован, когда она сняла свой шарф!”
 
 “Было так интересно наблюдать, как Лю Дацин спросила Чжу Симао не хочет ли он прокатиться?’”
 
 "Мне нравится финальная сцена, когда они оба уезжают вдаль.”
 
 “Сцена, когда Чжу Симао ехал с Лю Дацин, была лучшей. Она обняла его за пояс и прислонилась к спине. Если бы у меня был такой мотоцикл, многие девушки захотели бы прокатиться со мной!”
 
 “Поговорим после того, как ты его купишь. Этот мотоцикл такой красивый. Его можно купить в городе Бин? Я предполагаю, что это импортный мотоцикл из США или Японии.”
 
 “Нет, наверное, он из Европы или Советского Союза!”
 
 “Хахаха, сборище дебилов. Вы видите, что здесь написано?"
 
 Молодой человек держался за плакат, показывая его всем.
 
 “Это плакат с Лю Дацин. Ты показывал его уже несколько раз.”
 
 “Нет, я говорю об этом мотоцикле. Вам не кажется, что он выглядит знакомо? Мотоциклы Сунцзян.”
 
 “Что это значит?”- Всем было любопытно.
 
 “У моего двоюродного брата от третьего дяди был одноклассник, чей дядя работает в машиностроительной компании. Этот мотоцикл Songjiang изготовлен фабрикой машинного оборудования города Бин. Вы все еще думаете, что он не будет доступен в городе Бин? Сегодня-запуск продукта, и первое место продаж находится в Донгли. Хотите пойти посмотреть?”
 
 ……
 
 “Я хочу его купить. Я принес деньги.”
 
 “Я первый. Дайте мне 1 мотоцикл!”
 
 “Я тоже хочу. Красного цвета и шлемы такой же. Поторопитесь!”
 
 Когда эти несколько молодых людей добрались до места продаж, они обнаружили, что там полно людей. Многие люди кричали, что хотят купить мотоцикл. На выставке был выставлен целый ряд. Каждый мотоцикл был настолько крут, что все тут же лишились сомнений!
 
 ……
 
 "Менеджер Ли, менеджер Ли, появились сегодняшние цифры продаж!”
 
 Ли Минде поднял голову и с тревогой спросил: "сколько единиц продано?”
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 “106 единиц!”
 
 “Сколько?”-Ли Минде не мог поверить своим ушам.
 
 "106 единиц!- повторил Директор.
 
 “Это все было продано в торговом центре в городе Бин? За один день?”
 
 Директор кивнул и продолжил: "За сегодня в торговом центре Донгли. Я не знаю почему, но люди из соседних городов и районов тоже приезжали сюда. Сегодня мотоциклы продавались за 18 000 юаней. Как может быть, что так много людей их покупают?”
 
 Директор растерялся. Мотоциклы были очень дорогими, но, тем не менее, многие люди их покупали.
 
 100 мотоциклов, которые они подготовили, были распроданы, и даже 6 витринных образцов кто-то купил. В конце концов, они закончились. В городе Бин так много богатых людей? Мотоциклы продавались почти за 20 000 юаней, но люди их покупали!
 
 Фэн Ю теперь работал сверхурочно, сидя в своем кабинете. Продажи в первый день оказались даже лучше, чем он ожидал. Зима ещё не закончилась, но это никак не сказалось на продажах.
 
 Пока не шел снег, люди могли ездить на мотоциклах, даже если было ветрено. В перчатках и толстом шарфе бояться было нечего!
 
 Похоже, говорить людям, что цены на мотоцикл скоро вырастут, было эффективным инструментом повышения продаж. На рынке не было отечественных 125-кубовых мотоциклов, и их модель Songjiang была единственной в своём роде. Импортные мотоциклы имели 125 кубов, но средние цены на них были выше 25 000 юаней.
 
 Сколько стоит 125-кубовый мотоцикл? Меньше, чем 6000.
 
 Это было связано с тем, что рабочие были плохо знакомы с технологией, из-за чего страдала производительны, к тому же стоимость материалов была слишком дорогой.
 
 Через некоторое время, работники станут работать эффективнее, и цену можно будет понизить. Фэн Ю хотел, чтобы себестоимость мотоцикла составляла около 3000 юаней. Производственные линии Советского Союза были очень продвинутыми, но эффективность была слишком низкой, они имели много потерь.
 
 Но теперь это считалось нормальным. Мотоцикл, проданный Tai Hua Trading по цене дистрибьютора и все еще приносящий прибыль в размере 5000 юаней, был тем, о чем Ли Минде даже не смел думать в прошлом. Прибыль составляла почти 100%.
 
 Когда Ли Минде впервые увидел себестоимость, он подумал, что это просто невероятно. Как может стоимость быть такой низкой? После вычета затрат, мотоциклы принесут больше прибыли, чем тракторы!
 
 Фэн Ю сказал, что если люди раньше были готовы потратить более 10 000 юаней на мотоцикл, сейчас они решатся заплатить 20 000 за красивый дизайн и удобство. Сначала Ли Минде подумал, что целевой сегмент, на который ориентировался Фэн Ю, слишком мал, и ему нужно увеличить прибыль.
 
 Но кто бы мог подумать, что цены на их мотоциклы будут почти такими же, как на импортные, но станут продаваться лучше!
 
 “Ву Чжиган, кто-нибудь из машинной компании приходил в магазин и отдавал приказы нашим людям?”
 
 “Нет, но я видел, как некоторые из них слонялись вокруг. Они уехали, только когда мы распродали все мотоциклы. Они должны отчитываться перед Ли Минде. Будьте уверены, менеджер Фэн. Никто не может помешать продаже мотоциклов. Мы будем следовать только вашим инструкциям.”
 
 Ву Чжиган был уверен в себе, хотя он и сам не ожидал, что мотоциклы будут так популярны. В городе Бин оказалось больше богатых людей, чем он ожидал. Но сейчас он думал только о мотоциклах. Если бы он не потратил все свои деньги на покупку акций, он бы спустил их на мотоциклы.
 
 Внешне они были привлекательны и выглядели лучше, чем любые отечественные или импортные модели. Кроме того, реклама со знаменитостями, и рекламные ролики транслировались на CCTV. Теперь, врятли остались люди, которые не слышали о мотоциклах Songjiang.
 
 "Отлично, подготовьте только 50 единиц для завтрашних продаж. Мы прекратим продажу после того, как они будут распроданы.”
 
 “50? Менеджер Фэн, этого может быть недостаточно. Вы снова занимаетесь маркетинговой стратегией голода, как и с увлажнителями воздуха?”
 
 Ву Чжиган вдруг вспомнил об этом. Когда они начали продавать увлажнители в торговые центры, Фэн Ю использовал этот метод, чтобы заставить потребителей думать, что если они не поторопятся, то не смогут купить увлажнитель, даже имея достаточно денег. Это должно было стимулировать покупательские желания тех, кто все еще думал покупать или нет.
 
 Фэн Ю кивнул: “дистрибьюторы должны приехать завтра? Покажите им толпу в нашем торговом центре.”
 
 На следующий день дистрибьюторы прибыли в город Бин, и хотя подписание контракта было назначено на следующий день, они решили сделать это поскорее. Они знали характер людей в торговом центре Тай Хуа. Если они опоздают, их могут прогнать!
 
 Сначала многие из них все еще колебались, но после просмотра рекламы на CCTV, они сделали вывод, что это отличная возможность.
 
 Изначально они думали, что и увлажнители не будут хорошо продаваться, но после того, как их показали на CCTV, продажи поднялись. Каждый из них получил огромную прибыль.
 
 На этот раз Tai Hua Trading не только рекламировались на CCTV, но и наняли 3 лучших знаменитостей. Они слышали, что в следующем году будет новая реклама, уже с Болди Ченом и Чжу Симао. Им нужно всего лишь разместить некоторые депозиты, и тогда они смогут быстро окупить свои вложение в течение месяца!
 
 Несколько дистрибьюторов, приехавших пораньше, отправились на место продаж, чтобы посмотреть как обстоят дела. Там была огромная толпа, и, хотя большинство людей просто смотрели, многие уже покупали мотоциклы.
 
 Что? Так рано все распродали? Сколько мотоциклов здесь было? Сейчас только два часа дня.
 
 50? С 9 утра и до сих пор? 50 мотоциклов были распроданы за 5 часов?
 
 Что? Вчера они продали более 100 единиц к 5 вечера?
 
 Если продажи мотоциклов могут быть настолько высокими в этом сельском городе, то в прибрежных регионах и более процветающих провинциях все должно пройти намного лучше!
 
 ……
 
 “Мы работаем вместе уже не первый раз. Я вижу несколько незнакомых лиц, но думаю, что вы все должны знать правила торговли Тай Хуа. Мы будем делить рынок по провинциям. Каждый месяц продажи не могут быть ниже 400 единиц. Цена поставщика 15 000 юаней. Мы будем платить дополнительные 5% от цены в качестве комиссии. Лучшие 3 дистрибьютора каждый месяц будут получать награды……”
 
 “Менеджер Ву, я хотел бы взять себе северо-западный регион. Но 400 единиц в месяц, немного завышенное требование.”
 
 "Мэн, Цин, Тибет ... эти области немного отличаются. Мы поговорим с вами отдельно позже и предложим разумную квоту. Есть вопросы относительно других провинций?”-спросил Ву Чжиган.
 
 “Управляющий Ву, если верить тому, что вы только что сказали, чем больше мы продадим, тем больше сможем получить комиссионных?”
 
 “Совершенно верно. Не только лучшие 3 дистрибьютора за месяц будут вознаграждены. Но и Топ-3 продаж за год трже! Просто помните, что чем больше вы продадите, тем больше прибыли получите. Кроме того, на этот раз всем вам нужно только внести одноразовый депозит. Это должно предотвратить любые проблемы с денежными потоками.”
 
 “Управляющий Ву, вам не кажется, что 500 000 юаней-это много?”
 
 “Обратите внимание, сколько стоит товар, который мы вам посылаем? 400 единиц в общей сложности составят сумму в 6 миллионов, а вы говорите, что 500 000 юаней это много? Если вы не в состоянии оплатить депозит, вы можете уходить. Наша компания сама в состоянии настроить сбыт в провинции, которой вы занимаетесь!”- Крикнул Ву Чжиган.
 
 Пока люди спорили между собой. Фэн Ю покачал головой. Похоже, придётся сделать все самому.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/704439
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 Когда Фэн Ю встал, все замолчали. Несколько новоприбывших хотели было что-то сказать, но увидели, что их друзья показывают им знак замолкнуть.
 
 Фэн Ю остался доволен их отношением. Хотя эти новички до сих пор не знают, кто здесь главный!
 
 “Некоторые из вас приехали пораньше и видели, что происходило в торговом центре. Все вы сами заметили, что мотоциклы продаются как горячие пирожки. Songjiang 125 CC - это самый мощный мотоцикл, разрешенный в Китае в настоящее время. Мы имеет возможность создать и более мощную модель, но это произойдёт только тогда, когда правительство смягчит правила. Мы имеем все родственные технологии и машины для того чтобы произвести их. Мы наделены всем, от технологий и внешнего дизайна до маркетинговых стратегий и ценообразования. Это все наши возможности. О чем вы все беспокоитесь?”
 
 "Менеджер, сейчас у нас не будет никаких проблем с достижением квоты в 400 единиц на провинцию. Но со временем рынок окажется переполнен. Все будет так же, как и с электрическими вентиляторами. В начале продают шли отлично, но со временем они медленно снизились. Мы старались изо всех сил, но рынок оказался слишком большом. Кроме того, мотоциклы это не электрические вентиляторы, и не каждая семья может себе это позволить.”- Крикнул кто-то.
 
 “Хорошо, тогда я предложу вам еще один контракт. Квота 300 единиц в месяц, но комиссии также будут снижены в соответствии с пропорциями. Комиссионные будут снижены на 1% за каждые 100 единиц. На это вы согласитесь?”-с улыбкой спросил Фэн Ю.
 
 Человек, который кричал, замолчал. Это будет означать меньшую прибыль. Теперь комиссионные были уже не так высоки, и если бы не базовый заработок, который был чуть выше, они не смогли бы привлечь агентов.
 
 "Менеджер Фэн, мы работали вместе уже несколько раз. И во время продаж электрических вентиляторов и не очень популярных холодильников. Может вы снизите депозиты? 100,000 юаней не хватит, чтобы показать нашу искренность?”-спросил давний клиент.
 
 "Вы можете купить мотоциклы прямо у нас, и если вы готовы на это, я заработаю меньше и продам их вам по 14 000 юаней за единицу, и это будет кратно 100 единицам.”
 
 Этот человек тоже замолчал. Даже если Фэн Ю позволит им получить больше прибыли, 100 единиц также будут стоить 1,4 миллиона. Если бы они могли раскошелиться на такое количество денег, то разве они бы стали торговаться на счёт депозита в 500 000 юаней?
 
 “Вы не хотите покупать мотоциклы заранее. Вы знаете, с каким давлением из-за денежного потока сталкивается моя компания? Вы все рассчитали? Здесь более десятка человек, и если каждый из вас является дистрибьютором одной провинции, каждый месяц вы будете получать предостаточно прибыли. Сколько я должен заплатить машиностроительной компании? Хорошенько подумайте над этим. Я прошу только 500 000 депозита. Разве это действительно много?”
 
 Фэн Ю снова нес чушь. Ему не нужно было раскошеливаться ни на один цент, чтобы получить мотоциклы от машиностроительной компании. Залог?
 
 Tai Hua Trading была главным дистрибьютором мотоциклов Songjiang, и Фэн Ю подписал контракт с Ли Минде. Он мог получить мотоциклы по 11 000 юаней за единицу, а все, что сверх этого, было бы прибылью его компании.
 
 Конечно, если Tai Hua Trading не сможет достичь поставленной цели, компания должна будет выплатить машиностроительной компании 500 EMB за каждый непроданный мотоцикл и все рекламные сборы, которые включали рекламные слоты CCTV и оплату рекламных роликов.
 
 По мнению Ли Минде, Фэн Ю копал себе могилу, и он хотел преподать этому ребёнку урок. Он делал это того, чтобы Фэн Ю не вмешивался в управление машиностроительной компанией. Ты хочешь получить права на распространение мотоциклов? Мечтай дальше!
 
 Сначала Ли Минде хотел дождаться, пока Фэн Ю потерпит неудачу, и посмотреть, осмелятся ли отец и сын пойти против него и компании. Но увидев цифры продаж, он понял, что Фэн Ю действительно может преуспеть. Ли Минде теперь думал только о том, как его остановить. Было бы лучше, если бы количество проданных единиц осталось на уровне 129 000.
 
 “У кого-нибудь еще есть вопросы?”-Фэн Ю посмотрел на всех сидящих в комнате. Все смотрели вниз.
 
 “Больше никаких вопросов? Тогда я добавлю ещё некоторые условия. Мне все равно, что кто-то из вас производит оптовые продажи агентам или использует комиссии. В течение этого месяца в вашем провинциальном городе должен быть создан по крайней мере один выставочный зал. В противном случае вы будете оштрафованы!”
 
 Это вообще нормально? Выражение лиц у всех тут же изменилось. Они тоже были заинтересованы в том, чтобы продать как можно больше мотоциклов, но если они получат штраф за неудачу, это уже слишком!
 
 "Во-вторых, розничная цена не должна быть выше 19 800 юаней. То есть ниже, чем у импортированных 125 кубовых мотоциклов, дистрибьюторы по-прежнему будут иметь прибыль и это не повлияет на наши продажи мотоциклов. Мы уже транслировали рекламу на CCTV, а на потом у нас также запланирован ряд рекламных мероприятий. Я гарантирую, что узнаваемость нашего бренда будет только расти. Если кто-то из вас посмеет увеличить розничную цену, не вините меня за то, что я уберу вас из списка официальных дистрибьюторов и оштрафую!”
 
 Брови дистрибьюторов еще больше нахмурились. Это что вообще такое?
 
 Говорить должен менеджер Ву. Все, что он говорил, их устраивало: системы вознаграждения, льготы и т. д. Почему все, что говорит этот менеджер Фэн, связано исключительно со штрафами?
 
 Ву Чжиган увидел, как лица будущих распространителей меняет цвет, и встревожился. Однако он не осмелился произнести что-то вслух. В глубине души он умолял Фэн Юя прекратить говорить о штрафах. Если он продолжит в том же духе, то у них не останется ни одного дистрибьютора. Действительно ли Фэн Ю хочет создавать торговые точки в каждой провинции? Где они возьмут энергию, чтобы сделать это?
 
 "В-третьих, каждая провинция будет оценена по экономическому статусу и количеству населения, а провинция с самыми низкими продажами за год также будет оштрафована!”
 
 Все лица дистрибьюторов оказались окончательно темными. Ты можешь рассказать про что-то, кроме штрафов?
 
 “Что не так? Вы не можете смириться с возможностью получения штрафов?”- Фэн Ю улыбнулся и спросил.
 
 Все дистрибьюторы кивнули. Кто согласится принять такие условия и столько штрафов?
 
 “Те, кто не готов принять эти условия, могут уйти, а мы продолжим обсуждение с теми, кто остался.”
 
 Черт. Все дистрибьюторы потеряли дар речи. Но этот метод все равно был очень действенен. В их провинциях многие люди хотели мотоциклы Songjiang, и дистрибьюторы уже связались со своими агентами. Получив мотоциклы, они тут же начнут распределять их по городам.
 
 Если они уйдут прямо сейчас, то все усилия по подготовке будут потрачены впустую. Кроме того, все они знали, что быть дистрибьютором мотоциклов Songjiang в итоге будет выгодно.
 
 Даже если бы они продали только 400 единиц в месяц и заплатили 5% комиссионных, они все равно получили бы по 750 юаней за один мотоцикл.
 
 Все всё просчитали и поняли, что это прибыльное дело. 4800 мотоциклов на одну провинцию-это вполне возможно!
 
 “Никто не собрался уйти? Ну что ж, южные провинции Гуанчжоу, Пекина, Шанхая....... могут подойти к менеджеру Ву и подписать контракт. Представители других провинций подходите ко мне один за другим, чтобы обсудить условия.”
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 Фэн Ю подписал контракты со всеми дистрибьюторами. Каждый год должно было быть продано по крайней мере 84 000 мотоцикла. Он все еще не достиг цели, поставленной Ли Минде.
 
 Но Фэн Ю не волновался. Это было минимальное количество проданных мотоциклов. В таких местах, как Пекин, Шанхай и Сычуань, она будут продаваться хорошо. Эти регионы должны продать намного больше, чем указано как минимальное количество. В южных районах Гуанчжоу, юго-восточные регионах, Лудун, Цзянсу и Чжэцзян продажи тоже должны идти хорошо.
 
 В сочетании с северо-восточными провинциями, где торговля Тай Хуа осуществлялась напрямую, общее количество проданных единиц должно быть на 50% больше минимального количества. Даже если в конце концов возникнет проблема, у Фэн Юя останется запасной план. Он никогда не позволит Ли Минде победить. Что же касается платы за рекламу, то Фэн Ю ни за что не заплатит компании, производящей оборудование. Деньги, которые попадают к нему в карман, он никогда не вынет и не отдаст обратно!
 
 Ли Минде знал, что компания "Тай Хуа Трейдинг" подписала контракты с дистрибьюторами, но он не был осведомлен о деталях соглашения. Фэн Ю не позволит ему узнать так много. Если Ли Минде узнает о том, сколько прибыли получит Tai Hua trading, он определенно попытается всеми средствами вернуть права на распространение.
 
 А Фэн Ю никогда не позволит Ли Минде получить то, чего он хочет. Он даже сказал ему, что было бы хорошо, если бы они смогли продать 100 000 единиц в этом году.
 
 Ли Минде не принял просьбу Фэн Юя. Для него это был шанс выиграть и вернуть себе несколько миллионов рекламных сборов.
 
 Если он победит, он не только получит возможность “поучить” Фэн Юя тому, как делать вещи, но ещё и укрепит свой авторитет в машиностроительной компании. Он мог бы получить последнее слово на мотоциклетном заводе и к тому же несколько миллионов рекламных сборов. Это был шанс блеснуть перед лидерами городского правительства.
 
 Фэн Ю сказал ему, что если они отменят свое пари, он не пойдет против него в будущем. Но Ли Минде это проигнорировал. Он знал, что если он победит, то Фэн Ю уже в принципе не сможет тягаться с ним в будущем.
 
 Ли Минде был доволен, и во время встречи в машиностроительной компании он специально критиковал мотоциклетный завод и Фэн Юя, ответственного за него. Он сделал выговор Фэн Юю за то, что тот не был на заводе, за процесс продажи мотоциклов, за издержки производства и т. д.
 
 Когда Ли Минде ругал Фэн Юя, он говорил так, как будто Фэн Ю не выполнял свою работу. Он просто не мог дождаться того момента, когда сможет от него избавиться.
 
 Если бы Хоу Хайтао не заявил, что готов сдаться, а гонконгский бизнесмен не поддержал Фэн Юя, у этого ребёнка никогда не появилось бы шанса стать директором мотоциклетного завода. Даже когда у Фэн Юя была поддержка, Ли Минде не позволил бы ему стать директором. Он разрешил ему быть всего лишь исполняющим обязанности директора. Если Фэн Ю не сможет добиться результатов за год, то его заменят!
 
 И даже не смотря на то, что Фэн Ю добился выдающихся результатов и стал директором завода, Ли Минде не испугался. Мотоциклетный завод все еще был дочерней компанией машиностроительной компании и находился под его управлением. Он попрежнему был генеральным директором. Если бы Фэн Ю был императором, он был бы отцом императора!
 
 То, что расстраивало его больше всего, - это право вето Фан Ю. Высшие руководящие кадры на мотоциклетном заводе назначались Ли Минде, а во время принятия решений голос Фэн Юя несколько раз нарушал его планы.
 
 Ли Минде полагал, что Фэн Ю недолго пробудет на этом месте. Когда продажи перестанут расти, он найдёт Хоу Хайтао, чтобы обсудить замену Фэн Юя! Он мог даже согласиться на то, чтобы Хоу Хайтао сам занял эту должность!
 
 Несмотря ни на что, авиационный завод все равно был больше машиностроительной компании, а чин Хоу Хайтао был выше его. К тому же он был опытнее и имел связи с военными. Ли Минде никак не мог рассердиться на него за то, что он отказался от права избирать директора завода.
 
 Если бы не городское правительство, авиационный завод не получил бы 14% акций машиностроительной компании. Технологии, принадлежавшие авиационному заводу, не имели никакого отношения к мотоциклам. Топливосберегающий двигатель, противоизносные Шины и высокопроизводительные аккумуляторы? Все это было совершенно не нужно!
 
 Кроме того, технологии авиационного завода были пригодны только для автомобилей, как они могут работать на мотоциклах? Если бы авиационный завод не использовал значительную сумму наличных денег, руководители городского правительства никогда бы не согласились позволить им купить долю в компании.
 
 Ли Минде думал, что Хоу Хайтао заинтересован в получении доли прибыли. Он не знал, что представителей авиационного завода купить долю в машиностроительной компании уговорил Фэн Ю.
 
 Он пообещал Хоу Хайтао, что если прибыль машиностроительной компании не оправдает их ожиданий или же если авиационному заводу понадобятся средства, он выкупит акции их машиностроительной компании.
 
 Была еще одна причина, по которой Хоу Хайтао согласился на это. Фэн Ю сообщил ему хорошие новости. Он нашёл электрическую печь сверхвысокой мощности, которая была очень нужна авиационному заводу. Фэн Ю договорился с продавцом, и они были в разгаре переговоров о цене. Авиационный завод должен получить ее в марте или в июне этого года.
 
 Когда авиационному заводу понадобятся деньги? Именно тогда, когда им придётся платить за сверхвысокую мощную электропечь. Она была совсем не дешёвой. Рыночная ставка за подержанную модель 1970-х годов была выше 10 миллионов рублей. Кроме того, Фэн Ю помог им найти модель 1985 года. Она была ещё более продвинутой и стоило больше 40 миллионов рублей.
 
 В настоящее время Европа и США ограничили свои технологии, и даже если у вас были деньги, вы не всегда могли получить то, что хотели. Именно по этой причине китайское правительство не смогло купить эту печь для авиационного завода.
 
 Когда печь приедет в город Бин, Хоу Хайтао сможет использовать акции машиностроительного завода, чтобы ее оплатить. Этого должно быть достаточно.
 
 Фэн Ю пытался убедить Хоу Хайтао использовать свою долю от увлажнителей воздуха в качестве части оплаты, но Хоу Хайтао отверг это предложение. Увлажнители давали ему больше прибыли, чем машиностроительная компания, к тому же Фэн Ю оценил акции увлажнителей слишком низко.
 
 Наш авиационный завод, безусловно, сможет оплатить эту сумму! Даже если мы не сможем собрать необходимые средства, мы сможем обратиться к вышестоящим лицам. Это электрическая печь сверхвысокой мощности. Руководители должны понимать ее важность и, несомненно, предоставить средства.
 
 Однако, несмотря на то, что Хоу Хайтао так думал, он все равно беспокоился, что его начальство может забрать себе сверхвысокую электрическую печь и отправить ее на другие заводы. Вот почему он пытался использовать свои собственные средства, чтобы за все заплатить.
 
 Стоимость акций его машиностроительной компании должна возрасти, когда советская сторона отгрузит печь. Это лучше, чем оставлять деньги на фабрике или в банке. Ему не нужно было беспокоиться о том, что руководители будут переводить средства завода.
 
 Поэтому теперь Хоу Хайтао пытался защитить все имеющиеся у него средства. Он должен добраться до этой печи. Когда Фэн Ю предложил ему этот способ, он немедленно согласился. Он использовал все свои связи в городе Бин и успешно стал акционером машиностроительной компании.
 
 Все это было частью тайного заговора Фэн Юя. Городское правительство получило определенную сумму денег; Ли Минде был удовлетворен тем, что мотоциклетный завод принадлежит машиностроительной компании, Фэн Ю не пошел на авиационный завод, а Хоу Хайтао мог спокойно отложить свои заводские средства. Когда печь прибудет, он использует эти акции в качестве части платежа.
 
 Больше всех был доволен Фэн Ю. Когда печь привезут в город, он станет главным акционером машиностроительной компании!
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 1990-й подходил к концу, и Компания Тай Хуа Трейдинг проводила свою последнюю встречу.
 
 По своему характеру эта встреча напоминала обычные ежегодные встречи, проводимые в последующие годы. На повестке дня было подведение итогов работы за год, награждение лучших работников, выдача премий и вознаграждений по итогам года.
 
 Ву Чжиган и остальные работники украсили зал заседаний цветными флагами и воздушными шарами. На окнах даже красовались вырезанные фигурки из красной бумаги. Все были взволнованы и с нетерпением ждали, когда Фэн Ю объявит обещанную “награду года".
 
 Только 2 работника из финансового отдела серьезно нервничали. Они присоединились к компании в середине года, и им было очень интересно будет ли менеджер Фэн давать им такие же награды? Если бы мотоциклы были похожи на те, что производила фирма Jialing, стоимостью от 5 000 до 6 000 юаней, они могли бы получить по одному. Но розничные цены мотоциклов Songjiang были почти 20 000 юаней!
 
 Однако Ву Чжиган сказал им, что даже если они не получат награды, что и остальные работники, их награда все равно не будет маленькой. Учитывая прибыль Tai Hua Trading в этом году и щедрость менеджера Фэна, эти два работника должны получить не менее 5000 юаней!
 
 А что значит 5000 юаней? Хотя средняя заработная плата города Бин в прошлом году выросла, она все еще не достигла 1500 юаней. Притом не ежемесячно, а в год!
 
 5000 юаней это больше, чем их 3-летняя зарплата в предыдущем месте работы!
 
 Услышав слова Ву Чжигана, они с нетерпением ждали встречи.
 
 Собрание началось, но Фэн Ю вошел в комнату с пустыми руками.
 
 Все были ошеломлены. Как он может быть с пустыми руками? Где обещанная награда? Где ключи от мотоциклов? Менеджер Фэн передумал?
 
 “А? Почему все не кажутся взволнованными? С завтрашнего дня все идут в отпуск. Почему вы недовольны?”-намеренно спросил Фэн Ю.
 
 Если не брать в учёт учителей, какие ещё работники имели более продолжительный ежегодный отпуск, чем Тай Хуа Трейдинг? С Лунного Нового года до 15-го дня лунного Нового года. Кроме того, торговля Тай Хуа отличалась от других. У них была 5-дневная рабочая неделя. В то время как другие работники имели только 1 выходной день!
 
 Если им придется работать сверхурочно, им заплатят вдвое больше. Какая компания может с этим сравниться? На заводах, когда руководители просят персонал работать сверхурочно, они думают, что им не нужно доплачивать, и что никто не должен жаловаться.
 
 Когда Ву Чжиган и остальные рассказали об этом другим на моторном заводе, все позавидовали им и даже искали профсоюз работников моторного завода, чтобы запросить двойную сверхурочную оплату. Фабрики не могут эксплуатировать рабочих. Это создало большую головную боль для Ли Шию.
 
 Моторный завод платил рабочим сверхурочную плату, и она исчислялась часами. Они были первым заводом во всем городе, губернии и даже стране. Двойная оплата за сверхурочные? Ли Шию никогда не слышал о подобном раньше!
 
 Разъяренный Ли Шию отправился на поиски Фэн Юя. Он думал, что это Фэн Ю создал для него все эти проблемы. Фэн Ю не ожидал, что преимущества и благосостояние, которые он дал своим сотрудникам, заставит Ли Шию столкнуться с проблемами.
 
 В конце концов, Фэн Ю придумал идею и для Ли Шию. Заработная плата на моторном заводе была уже самой высокой в городе и провинции. Преимущества были не так уж плохи. Но по сравнению с прибылью моторного завода это было ничто. Почему бы не предложить городскому правительству в качестве годовой надбавки к зарплате дать рабочим дополнительный 1-месячный оклад?
 
 После приставаний Ли Шию, городское правительство, наконец, согласилось на его предложение. Рабочие на моторном заводе тоже остались довольны. Они были благодарны Ли Шию и его репутация только росла. Это было что-то неожиданное.
 
 Но после сегодняшнего дня у Ли Шию появится еще одна головная боль. Фэн Ю решил, что после сегодняшней встречи он куда-нибудь спрячется и не будет отвечать на его звонкт!
 
 После того, как Фэн Ю закончил говорить, все замолчали. Только Ву Чжиган нарушил молчание: "управляющий Фэн, мы довольны предстоящим отпуском. Эти несколько дней мы работали, напрягаясь до мозга костей.”
 
 Не было ничего плохого в том, чтобы жаловаться на усталость. Они были заняты продажей мотоциклов, увлажнителями воздуха и торговлей с Советским Союзом. Теперь Фэн Ю забрал права на распространение увлажнителей в Восточной Европе, и у них стало ещё больше работы.
 
 Они все еще были в состоянии с этим справиться, но теперь, прежде чем уехать в отпуск, им нужно было закончить свою работу заранее. Перед Лунным Новым годом было много дел, вроде отправки товаров в Советский Союз, Контактов с поставщиками, проверки продуктов, сбора платежей и т.д.
 
 Все в компании были очень заняты в эти несколько дней, и у них не было времени даже на то, чтобы сделать перерыв. Тем не менее, никаких жалоб от персонала не поступало. Все дело было в том, что зарплаты в Тай Хуа Трейдинг были высокими, и Фэн Ю обещал вознаграждение в конце года.
 
 “Эти несколько дней действительно были утомительными для всех вас, но я никогда не буду плохо с вами обращаться. Я уже говорил, что наши сотрудники будут получать прибавку каждый год, а ваши зарплаты будут выше, чем в среднем по стране. В этом году я подтвержу свои слова. Начиная со следующего месяца, все вы получите прибавку в размере 10%, и среди вас будет 3 человека, которые получат прибавку в размере 15%. Эти 3 человека добились самых высоких показателей продаж машин и техники из Советского Союза……”
 
 После того, как Фэн Ю закончил говорить, все захлопали. Прибавки к зарплате стоили того, чтобы их подбодрить.
 
 После того, как аплодисменты прекратились, Фэн Ю продолжил: "в прошлом году наша компания преуспела. Прибыль от экспорта из Советского Союза достигла 3,67 млн рублей, а прибыль от импорта была еще выше. Она достигла 14 миллионов рублей. В основном это были машины и технологии. Большая часть этих денег пошла на инвестирование в машиностроительную компанию. Электрические вентиляторы резко упали в продажах, но они все равно были лучше, чем у наших холодильников. Это произошло также потому, что в прошлом году был старт нашей компании и запуск электрических вентиляторов. Однако беспокоиться не о чем. Новая модель электрических вентиляторов все еще находится в разработке. Предполагается, что она будет доработана в течение следующих 3 месяцев. Этот вентилятор еще больше увеличит нашу прибыль. Прибыль увлажнителей как отечественных, так зарубежных закрыта до 10 миллионов долларов США. Это еще один основной поток доходов нашей компании. Все вы должны начать развивать рынок в этих городах……”
 
 Фэн Ю дал им краткое описание дальнейшей стратегии и толпа зааплодировала. Все вдруг поняли, что в прошлом году компания получила огромное количество прибыли! Конечно, они знали, что это из-за Фэн Юя. Если бы не его творческий и новаторский ум, связи с Советским Союзом и гонконгским бизнесменом, компания не достигла бы таких результатов.
 
 "Есть еще что-нибудь, что вы все хотите услышать?”-с улыбкой спросил Фэн Ю.
 
 Ву Чжиган и остальные сидели в полном оцепенении. Что? И это конец? Кажется пришло время объявить о годовом вознаграждении и бонусах? Может быть, розничная цена мотоцикла слишком высока, и Фэн Ю пожалел о своих прежних словах?
 
 “Хахаха. Ладно, я не буду над вами издеваться. Все вы очень много работали в прошлом году, и я пообещал, что если компания будет работать хорошо, наградой в этом году будут мотоциклы. Я полагаю, что вы все встревожены, верно? Все мотоциклы на складе нашей компании. По одному для каждого из вас.”
 
 “Менеджер Фэн, мы оба тоже получим по одному?”
 
 “Конечно. Несмотря на то, что вы оба присоединились к компании в середине года, вы оба являетесь частью нашей компании. Вы тоже получите мотоциклы! Соевое масло, рис, мука и остальные продукты тоже на складе. Вы все можете сходить туда сейчас и получить свои награды!"-Фэн Ю громко кричал, размахивая руками.
 
 “Менеджер Фэн лучший!”
 
 Все радостно закричали и вышли из зала заседаний. Однако как только они оказались за дверями зала, они тут же рванули вперёд. Их даже не волновало, что на улице минус 20 градусов. Они не могли дождаться того момента, когда смогут прокатиться на своих мотоциклах!
 
 Где они собирались это сделать? Нет нужды спрашивать. Конечно, в жилом комплексе моторного завода, чтобы сразу показать свои мотоциклы другим молодым парням……
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 Фэн Ю лично отправился к Ли Минде, чтобы по-дружески попросить о специальной цене-10 000 юаней на мотоциклы. Он купил 20 штук и оставил 12 для компании Тай Хуа.
 
 Ли Шицян наградил своего менеджера, директора и самого результативного франчайзи мотоциклом. Это подстегнуло остальных его сотрудников, особенно тех, кто работал по франшизе. Они поклялись работать усерднее, чтобы получить больше заказов на ультразвуковые увлажнители. Они тоже хотели получить награду в следующем году!
 
 Фэн Ю также подарил мотоцикл главному распределителю увлажнителей воздуха. Дистрибьютором был толстяк из Южного Гуанчжоу. Несмотря на то, что он уже купил машину и мотоцикл не был ему нужен, другие дистрибьюторы завидовали ему! Розничная цена мотоцикла составляла около 20 000 юаней. Даже если он не будет ездить на нем, он всегда сможет его продать.
 
 В район были направлены 3 мотоцикла. Заместитель директора фабрики пищевой промышленности Тай Хуа был награжден одним. Ответственный за свиноферму Тянь Пэн ещё одним, а Фэн Синтай оставил один мотоцикл для себя. Он сказал, что ездить на нем летом будет удобнее, чем на машине. К тому же будет проще поехать рыбачить. Сэкономится много бензина.
 
 Фэн Ю погрузил последний мотоцикл вместе с другими товарами, направлявшимися в Советский Союз. Он решил отдать его Кириленко. Русские любят дарить и получать подарки, к тому же Фэн Ю знал, что Кириленко любит кататься на мотоциклах.
 
 Если бы Фэн Ю предложил ему экспортировать мотоциклы, Кириленко, возможно, не заинтересовался бы таким предложением. Из-за своего надменного и гордого характера, он по-прежнему считал, что Советский Союз лучше Китая в плане производственных возможностей.
 
 Но если бы это был подарок, Кириленко попробовал бы на нем покататься. Когда мотоциклом заинтересуется его окружение, Кириленко закажет партию у Фэн Юя, а тот обязательно повысит цены!
 
 Через 3 дня Фэн Ю получил звонок от Кириленко. Дизайн мотоцикла отличался от того, что он себе представлял. Ему показалось, что эта конструкция была странной.
 
 Колеса были слишком близко, а во время езды мотоцикл казался слишком длинным. При езде в одиночку, на нем оставалось еще 2 места для вещей. Даже в руководстве по эксплуатации было указано, что он может перевозить лёгкий груз.
 
 Двигатель тоже работал негромко. Он был тише, чем у советских мотоциклов, хотя подвеска была такой же. Учитывая размеры мотоцикла, он мог делать резкие повороты и все еще чувствовать себя комфортно.
 
 Самым удивительным было то, что у этого мотоцикла был брызговик на заднем колесе. Такого никогда не было в ссср.
 
 Таким образом, человек не испачкается, даже если дорога будет грязной. Все было хорошо продумано.
 
 “Фэн, мне очень нравится твой подарок. Будь уверен. Переговоры о сверх мощной электропечи идут гладко. Ее должны отправить в Бин в течение двух месяцев. Теперь осталось только договориться о цене. Не волнуйся, я не позволю тебе заплатить больше, чем следует.”
 
 “Я доверяю тебе. Мы хорошие друзья. Брат Ки, помоги мне отслеживать другие машины и связанные с ними технологии. Я заинтересован во всем. К тому же это беспроигрышная ситуация для нас обоих.”- губы Фэн Юя изогнулись вверх ровной душой. Все шло гладко.
 
 “Хахаха. Да, ты действительно прав. Но Фэн, откуда ты знаешь, что мистер Вариус согласится продать печь? Ты сказал, что это потому, что он литовец, но что ты хочешь этим сказать?"-Кириленко до сих пор не понимал, почему Фэн Ю попросил его переговорить с господином Вариусом. Раньше ему казалось, что договориться с ним было труднее всего, но в конце концов сделка прошла гладко!
 
 “Брат Ки, наши разговоры прослушиваются?”-серьезно спросил Фэн Ю.
 
 Кириленко замолчал на несколько секунд, прежде чем продолжить: "Не волнуйся, Фэн. Вокруг меня никого нет, и я использую зашифрованный военный телефон. Никто не сможет подслушать наш разговор. У тебя есть какие-то секреты, которыми ты хочешь поделиться? Или дело в каких-то крупных деловых предприятиях?”
 
 Фэн Ю покачал головой. В глубине души он думал: -“брат Ки, твой отец тоже генерал, и тебе не следует тратить все свое внимание на зарабатывание денег. Однако если бы Кириленко не был таким человеком, они бы не были близкими друзьями.”
 
 “Брат Ки, то, что я скажу дальше, ты можешь рассказать своему отцу, но никому другому, даже твоему самому близкому другу или любовнику!”
 
 Кириленко понял, что что-то не так. По тону Фэн Юя явно слышалось, что дело серьезное.
 
 “Фэн, что ты хочешь этим сказать?”
 
 “Брат Ки, я надеюсь, что то, что я собираюсь тебе рассказать, не повлияет на нашу дружбу.”
 
 “Конечно. Наша дружба подобна арктическим ледникам. С ней никогда ничего не случится.”-преувеличенно сказал Кириленко.
 
 Фэн Ю задумался о том, какая это глупая аналогия. Уже через 10 лет люди обнаружат, что ледники на Северном и Южном полюсах тают. Как они могут оставаться неизменными вечно?
 
 “Брат Ки, я сообщу тебе очень важную информацию, и ты, возможно, не сможешь принять то, что я сказал. Но, пожалуйста, дайте мне закончить и не перебивай.”- Серьезно сказал Фэн Ю.
 
 “Не проблема.”
 
 “Брат ки, я сообщаю тебе информацию о том, что Литва, вероятно, покинет Советский Союз……”
 
 “Что ты сказал? Как Литва может покинуть Советский Союз? Хватит шутить!”
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Ты же только что сказал, что не будешь меня перебивать. Я не успел закончить предложение, как ты меня прервал!
 
 “Брат Ки, дай мне закончить. Ты можешь провести расследование в Советском Союзе. Неужели литовские директора заводов пытаются продать свое оборудование и активы? Неужели армейские офицеры и политики из Литвы тайно отправляют в Литву логистику, деньги и даже оружие и боеприпасы? А ещё...”
 
 “Откуда ты все это знаешь?”-спросил Кириленко, помолчав некоторое время. Он не мог согласиться с Фэн Юем. Литва-маленькая страна, и если она осмелится провозгласить себя независимой, военные уничтожат новое правительство Литвы за несколько часов. Что он действительно хотел знать, так это откуда Фэн Ю услышал такое нелепое заявление!
 
 “Брат Ки, не важно, откуда я знаю об этом. Важно то, что эта информация будет иметь решающее значение для тебя, твоего отца, брата и твоей семьи!”
 
 “Что ты имеешь в виду, говоря, что это будет иметь значение для моего отца?”
 
 “Для него это возможность получить повышение!”
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 “Что ты сказал? Для моего отца? Повышение?”- голос Кириленко заметно изменился.
 
 Он был известен в определенном круге, потому что был богат и имел связи в Китае. Он собирался закупать китайскую продукцию. Но по сравнению с людьми из Киева, Кириленко можно было считать второсортным.
 
 Почему? Потому что его отец был генерал-майором. Если бы он был генерал-лейтенантом, генерал-полковником, генералом армии или маршалом, его статус был бы совсем другим.
 
 Но его отец не был кадровым резервистом в армии. Он отвечал только за логистику. Он желал повышения, но знал, что этого не произойдет.
 
 Однако теперь Фэн Ю сказал ему, что это отличная возможность. Означает ли это, что их ждут какие-то большие изменения?
 
 “Совершенно верно. Брат Ки. Не надо так волноваться. Литва объявит о своей независимости от Советского Союза в течение ближайших 2 месяцев. Я могу тебе это гарантировать. Ты можешь спросить об этом своего отца. Скоро произойдет еще одно крупное событие. Германия будет объединена!”
 
 “Что? Ты что, издеваешься надо мной? Это же две разных страны. Как они могут объединиться?"-Кириленко казалось, что Фэн Ю все больше преувеличивал.
 
 Во-первых, он говорил о выходе Литвы из Советского Союза, а во-вторых он утверждал, что Восточная и Западная Германия объединятся. Это же невозможно! Советский Союз-ведущая мировая держава, разве они могут позволить Литве стать независимой, а Восточной Германии вернуться в Западную?
 
 “Брат Ки, ты слишком возбужден.”-спокойно продолжал Фэн Ю.
 
 “Лучше хорошенько подумай. Экономика Восточной Германии в плохом состоянии. Людям нечего есть и негде жить. Западная Германия оказывала экономическую помощь Восточной. И Восток, и Запад изначально были одной страной. Люди там те же самые. Ты думаешь, что люди из Восточной Германии не захотят иметь такой уровень жизни, как в Восточной Германии?”
 
 В глубине души Фэн Ю считал, что Советский Союз был слишком безжалостен. Они эксплуатировали Восточную Германию. Советский Союз забрал у них все отрасли промышленности и таланты, а затем не оказал стране никакой помощи. Это напоминало колонизацию.
 
 Если бы в Восточной Германии был кто-то вроде семьи Ким из Северной Кореи, они могли бы промыть своим людям мозги, заставив их поклоняться, получая помощь от соседних стран. Таким образом, у обеих стран не было бы шансов снова объединиться.
 
 Но в Восточной Германии не было никого, похожего на Кимов. В Советском Союзе тоже. Должны ли немцы иметь 2 разных уровня жизни? Особенно когда уровень жизни между двумя странами только растет? Большинство восточных немцев голодают, у них недостаточно!
 
 Кириленко молчал. Он думал о том, что сказал Фэн Ю. Похоже, этот парень был прав. В прошлом все они были из одной страны. Если Германия могла расколоться в прошлом, то и в будущем она может объединиться.
 
 “Брат Ки, вспомни прошлогодние апрель и май. Многие восточные немцы бежали в Западную Германию. В сентябре и октябре прошлого года в городах Восточной Германии было много демонстраций. Их президент ушел в отставку! В прошлом году была открыта Берлинская стена. Я уверен, что через несколько месяцев Берлинская стена будет разрушена и обе Германии объединятся!”-продолжал настаивать Фэн Ю.
 
 Кириленко потерял дар речи. Он знал о том, что сказал Фэн Ю. Некоторые ученые в Советском Союзе хотели вернуться в Восточную Германию. Сначала он тоже смеялся над ними. Экономические условия в Восточной Германии были намного хуже, чем в Советском Союзе, и только идиоты захотели бы вернуться в Восточную Германию. Но что, если эти люди вернулись в Восточную Германию, потому что они хотели поехать в Западную Германию или присоединиться к объединенной Германии?
 
 Хотя Кириленко не занимался политикой, его семья была глубоко в неё вовлечена. Он знал о том, что происходит, и открытие Берлинской стены однозначно было сигналом. Сигналом о том, что обе Германии будут объединяться!
 
 Но какое отношение его семья имеет к объединению Германии? Его отец жил в Москве, а она очень далека от Восточной Германии. Как его отец может воспользоваться этой возможностью, чтобы получить повышение?
 
 “Фэн, я понял то, что ты только что сказал. Даже если ты прав и обе Германии объединятся, какое отношение это будет иметь по отношению к моей семье и отцу?”
 
 Кириленко пришла в голову страшная мысль. Может быть, Советский Союз использует свои вооруженные силы против Восточной Германии, чтобы остановить их? Фэн Ю просил его отца пойти на фронт и, таким образом, получить повышение?
 
 Это звучит слишком безумно. Советский Союз не остановит Восточную Германию от открытия Берлинской стены, а это означает, что они откажутся от этой страны. Как они могли объявить им войну? Кроме того, даже если начнется война, его отец был офицером логистом, что он мог сделать? Если его отец не пойдёт на фронт, как он сможет получить повышение по службе?
 
 Это было слишком опасно, хотя Кириленко понимал, что Советский Союз легко выиграет войну. Военная мощь их страны была намного мощнее, чем Восточной Германии.
 
 Однако на войне может случиться все, что угодно. Псли его отца ранят или убьют, то с остальной его семьей будет покончено. Ранг его брата все еще был недостаточно высок, чтобы защитить семью, и если это произойдет, он наврятли сможет дальше наслаждаться своим нынешним образом жизни?
 
 “Брат Ки, я не прошу твоего отца помешать Восточной Германии вернуться на Запад. Я просто пытаюсь доказать тебе, что это произойдёт с Германией и с Советским Союзом!”
 
 “Что должно произойти в Советском Союзе? Ты говоришь о выходе Литвы? Это не имеет большого значения. Советский Союз может легко получить обратно этот маленький клочок земли!”- Гордо сказал Кириленко.
 
 В Литве было всего несколько сотен тысяч жителей, к тому же у них было мало солдат. Любая армия Советского Союза легко их уничтожит. Кроме того, из Советского Союза нельзя было свободно выйти, как и вступить. Возможно, даже не было нужды в войне. Другие страны Советского Союза просто должны оказать давление на Литву.
 
 Фэн Ю вздохнул. Кириленко был слишком горд и высокомерен. Советский Союз не мог использовать свои вооруженные силы против союзных стран. А даже если бы они могли, то какая страна начала бы войну? Экономика Советского Союза уже находилась в плачевном состоянии, а президент все еще вел политическую борьбу с военными. Военные были разделены на множество фракций. Кто захочет начать войну?
 
 “Брат Ки, ты замечаешь, что экономика Советского Союза находится в упадке?”
 
 Кириленко снова замолчал. Пусть он и не хотел признавать этого, так и было. Доходы Советского Союза в то время были намного меньше, чем у Японии!
 
 “Что это доказывает?”-спросил Кириленко.
 
 "Это доказывает то, что я собираюсь сказать дальше. Экономика Советского Союза приходит в упадок. За это отвечает ваш президент. Теперь у него не будет поддержки народа. Многие местные органы власти, союзные страны и даже военные перестали его поддерживать.”
 
 “Но ведь ничего страшного в этом нет. Мы можем просто сменить президента!”
 
 “Брат Ки, ты думаешь, что твои люди станут ждать, пока это произойдет? Союзные страны будут это делать? Военные шишки тоже?”
 
 “Что ты хочешь сказать?"-У Кириленко вдруг появилось дурное предчувствие. Он чувствовал, что вот-вот Фэн Ю скажет ему что-то шокирующее!
 
 “Брат Ки, Советский Союз распадётся!”
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 Если бы Фэн Ю стоял прямо перед Кириленко, тот бы ударил его, несмотря на то, что он его лучший друг.
 
 Да! Кириленко избил бы любого, кто посмел сказать, что могучий Советский Союз развалится у него на глазах!
 
 Советский Союз обладал самой сильной военной мощью в мире (это было самопровозглашенное звание из-за их ядерного оружия. Остальной мир считал США самой сильной нацией.), ведущей мировой экономикой, сильнейшими промышленными и производственными мощностями и наибольшей территорией. К тому же они имели огромное количество природных ресурсов.
 
 Кириленко считал, что нынешняя рецессия носит временный характер и Советский Союз скоро восстановится. Он будет стоять на вершине мира глядя вниз на всех остальных. Он гордился тем, что был гражданином Советского Союза! Он гордился тем, что жил здесь!
 
 А тут, Фэн Ю сказал ему, что Советский Союз распадётся?
 
 Что ещё за шутка!
 
 Даже когда Содружество будет распущено, США объявят себя независимыми, Советский Союз никогда не распадётся!
 
 “Фэн, ты вообще понимаешь, о чем говоришь? Наша дружба может закончиться из-за того, что ты только что сказал!”-взревел Кириленко.
 
 Теперь Фэн Ю прекрасно понимал чувства Кириленко. Он и сам не смог бы принять такого.
 
 Однако это было правдой. Советский Союз сейчас и Советский Союз в его прошлой жизни были абсолютно одинаковы. Несмотря на то, что он торговал с Кириленко, несколько миллионов рублей в месяц никак не сказывались на экономике в целом.
 
 По количеству машин и технологий, проданных Кириленко Фэн Юю, можно судить о тяжелом положении Советского Союза.
 
 Когда завод вынужден выживать, продавая оборудование и технологии, о каких новых разработках может идти речь? У них просто не было выбора. Никто не покупал их продукцию, а правительство не помогало им заниматься экспортом. Даже если они экспортируют свою продукцию, то все равно не смогут найти покупателей. Чем больше они производят, тем больше потерь несут.
 
 А если они остановят производство, то чем будут платить своим работникам? Им же тоже надо кормить семьи. Когда находится человек, готовый купить оборудование, директора заводов продают все без раздумий. Эти директора должны заботиться о себе и о рабочих.
 
 Когда заводы перестают внедрять новые технологии и прекращают производство, экономическая ситуация в стране в целом начинает ухудшаться еще быстрее. Когда Фэн Ю купил эти подержанные машины и технологии у Советского Союза, он тоже внес свой вклад в падение экономики.
 
 Конечно, Фэн Ю никогда бы не признался в этом. Он все время говорил Кириленко, что помогает рабочим Советского Союза, покупая их “устаревшие” машины!
 
 Тем не менее, он все еще не получил машины, которые хотел больше всего. Помощь Кириленко и его отцу в получении повышения по службе была своеобразной формой инвестирования.
 
 “Брат Ки, успокойся. Может быть, ты подумаешь, что я паникер или вообще несу чушь. Но, пожалуйста, дай мне закончить. Я докажу, что то, что я сказал, правда.”
 
 “Каким образом ты собираешься это доказать? У тебя что, есть доказательства!” Кириленко все еще продолжал кричать.
 
 Хотя он был зол и хотел избить Фэн Юя, он даже не думал о том, чтобы повесить трубку. Он все еще не понимал, что сам медленно принимает за правду слова друга. Все началось с теории Фэн Юя об "объединении Германии".
 
 “Брат ки, я скажу еще кое-что, чтобы доказать свою точку зрения. Ваш президент Михаил Горбачев все время выступал с новыми реформами. Экономические, институциональные, военные реформы и даже реформа его партии. Некоторое время назад Горбачев заявил, что будет поощрять партийную систему. Это и стало отправной точкой!”
 
 Кириленко был потрясен. Такого рода слухи обсуждались только среди высокопоставленных чиновников. Если бы отец не упомянул об этом дома, Кириленко тоже ничего бы не знал. Где Фэн Ю услышал такое?
 
 Кроме того, он уточнил, что это стало отправной точкой. Какая ещё отправная точка? Отправная точка распада Советского Союза? Это просто смешно. Даже если Горбачев добьется успеха, что с того? В США тоже было 2 партии. Во многих странах мира было много партий, но ничего же не произошло.
 
 Кроме того, военные все еще были в руках коммунистической партии, и у них все еще было КГБ. Что может случиться? Кириленко не хотел верить в то, что говорил Фэн Ю!
 
 ”Фэн, где доказательства?”-спросил Кириленко. Теперь его больше интересовало, какие теории сможет выдвинуть его друг.
 
 “Прекрасно, Брат Ки. Здорово, что ты успокоился и готов выслушать меня. Знаешь ли ты, в чем недостатки реформ? Экономические реформы провалились, а ваш президент хотел ещё и политических. Как ты думаешь, с его возможностями он добьется успеха? В конце концов, оппозиционные партии станут более мощными и получат еще больше поддержки. Чтобы получить больше военной поддержки, президент сосредоточится на развитии армии, а не экономики. Он жаждет того, чтобы армия, которой он управляет, была ещё мощнее!”
 
 Кириленко был потрясен. Ситуация в Советском Союзе действительно была такой, как он описывал. Экономические реформы должны были повысить уровень жизни населения, но правительство выделяло кучу бюджетных средств на армию. Это только ухудшало экономическую ситуацию.
 
 Провальные реформы президента станут отправной точкой?
 
 Фэн Ю не стал дожидаться, пока Кириленко перебьет его, и продолжил: "брат Ки, если у тебя есть возможность получить больше власти прямо сейчас, почему ты от неё отказываешься? Никто бы не отказался от такой возможности, разве нет? Все начнут бороться друг с другом, и как ты думаешь, каким будет результат?”
 
 Гражданская война!
 
 Эти два слова мгновенно возникли в голове Кириленко!
 
 Его рука, державшая телефон, задрожала. Как возможна гражданская война в Советском Союзе? Это же прост невозможно!
 
 “Брат Ки, если ты все еще не веришь мне, тогда я назову тебе имя, которое может быть тебе знакомо. Этому человеку помогать служить твоему отец и всей твоей семья. До тех пор, пока твой отец будет следовать за ним, он получит шанс на повышение, а твой семейный статус значительно возрастет!”
 
 “Кто он?”-не подумав, спросил Кириленко и сразу же об этом пожалел. Это доказывало, что он поверил тому, что сказал Фэн Ю. Советский Союз рухнет.
 
 "Ельцин, который также является действующим председателем Верховного Совета России. Раньше его уволил Михаил Горбачев, но он смог вернуться к власти через выборы. Это провал Горбачева. А ещё, Ельцин будет избран Президентом Российской Советской Федеративной Социалистической Республики. Это вот-вот произойдет!”
 
 Ельцин? Кириленко знал, кто это такой. Президент убрал его с должности за критику и из лидеров за провальные экономические реформы, произошедшие несколько лет назад.
 
 Однако в прошлом году его избрал народ и он вернулся в парламент. Но люди попрежнему чувствовали, что президент найдет способ разобраться с ним и вышвырнет его вон.
 
 Фэн Ю был в Китае, тогда как он мог знать обо всем этом? Он уверенно утверждал, что Ельцин будет президентом Российской Советской Федеративной Социалистической Республики? Одобрит ли это Горбачев?
 
 “Брат Ки, скоро ты увидишь доказательства того, что я только что сказал тебе. Ты можешь рассказать об этом своему отцу, но больше никому другому. Это хорошая возможность для твоего отца и твоей семьи!”
 
 …
 
 Повесив трубку, Фэн Ю рассмеялся. Начиналось историческое событие, и когда оно произойдет, Фэн Ю сметет все из Советского Союза!
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 Фэн Ю вернулся домой в канун Лунного Нового года. Он привез с собой целых грузовик, полный новогодних подарков.
 
 После того, как его разгрузили, Фэн Ю дал водителю 50 юаней, и с радостью отправился домой отмечать праздник. Фэн Синтай был недоволен Фэн Юем. Почему этот ни на что не годный сын потратил так много денег на новогодние покупки?
 
 Но когда он узнал, что некоторые из подарков были от зятя, его настроение изменилось к лучшему. Фэн Синтай знал, что его дочь беременна, поэтому решил навестить своих родственников на третий день Нового года.
 
 В этот Новый год за столом было меньше людей, но традиции семьи Фэн не изменились. Восемь мясных блюд и два овощных. Все было съедено за час. Изменился только состав пельменей. В этом году они были с зеленым луком и начинкой из яиц. Им надоело есть мясо круглый год!
 
 Когда Фэн Ю переродился в эту жизнь, финансовое положение его семьи было не очень плохим, но им все равно было трудно постоянно покупать мясо. Много раз, они не покупали его, даже когда у них были деньги. Хотя люди на фермах не заботились о продовольственных билетах и покупали мясо за наличные, мало кто убивал своих свиней летом.
 
 Теперь ситуация стала лучше. На свиноферме Тянь Пэн ежемесячно продавалась партия свиней, которую поставляли не только по району, но и в близлежащие города. Люди в городах уже были наслышаны о свиноферме Тянь Пэн. Сейчас она была крупнейшим поставщиком свинины в городе Бин.
 
 Все говорили, что свинина с фермы Тянь Пэн была самой вкусной. Мясо было нежным и свежим. Кроме того, свиноферма гарантировала, что они не продавали больных свиней или мертвых свиней. Фэн Ю не знал, когда это началось, но когда люди из города Бин приезжали на рынок, они задали продавцу свинины один и тот же вопрос: есть ли сегодня свинина Тянь Пэн?
 
 После года работы, бренд Тянь Пэн получил известность во всем городе. Даже некоторые продавцы из городов северного региона приезжали на свиноферму Тянь Пэн, чтобы купить свинину. Они говорили, что это для лидеров их городов.
 
 Фэн Синтай был горд услышать, что главные люди страны ели его свинину. Он уже позабыл, что когда-то пытался помешать Фэн Юю купить эту свиноферму и расширить ее.
 
 Перед Новым годом провинциальная телевизионная станция, возглавляемая профессором Су, взяла интервью у свинофермы Тянь Пэн. Программа растянулась на 90 минут, приблизительно 60 из которых показывали место обитание свиней и остальные части фермы. Зрители толком не запомнили, какие сложные машины использовались на ферме. Они обратили все своё внимание на словечки, развешанные у входа. Свиньи, думающие о том, как потолстеть; люди, думающие о том, как стать известнее.
 
 Профессор Су, занимающийся изучением сельского хозяйства, имел много связей. Раньше у него не было спонсоров, и другие профессора в университете считали, что его концепция модернизированной свинофермы может существовать только в теории, но не на практике.
 
 Дело было в том, что профессора Су не поддерживали другие профессора только из-за ограниченности средств. На модернизированную ферму ушло бы много средств университета, и тогда ничего бы не осталось на исследования в других областях. Каждый год университет получал ограниченное количество денег от правительства, и поскольку это был сельскохозяйственный университет, он получает гораздо меньше по сравнению с промышленным.
 
 Модернизированная свиноферма профессора Су будет стоить не меньше 1 миллиона юаней. Среднее финансирование, которое каждый профессор получит на свои исследования, составит менее 10 000 юаней.
 
 Модернизированная свиноферма профессора Су затратит фонд 100 других исследований. Это была большая сумма, и даже если бы у университета она была, они бы не дали ее профессору Су.
 
 К счастью, однажды Фэн Ю подошел к нему поговорить по поводу кормов для животных и узнал, что он прекратил свои исследования на модернизированной свиноферме из-за нехватки средств.
 
 Они тут же нашли общий язык. Фэн Ю как раз хотел основать такую свиноферму. Хотя первоначальные инвестиции были большими, после создания бренда свинину можно было продавать по цене выше среднего.
 
 Сначала Фэн Синтай беспокоился, что свинина не будет продаваться, и хотел импортировать линию по производству колбасы. Непроданную свинину, как никак, можно было превратить в колбасу.
 
 Однако появилось много потребителей, покупающих свинину. Свиноферма Тянь Пэн производила около 10 000 свиней в год, и все они распродавались в близлежащие районы города Бин и провинции Линь.
 
 Фэн Ю не занимался маркетингом, а рынок кормов для животных открылся вместе с его свининой. В настоящее время прибыль от кормов для животных была даже больше, чем от соевого масла. Фэн Синтай был очень доволен результатом.
 
 Изначально на складе оставалось много непроданных кормов для животных, и Фэн Синтай очень волновался. Но несколько месяцев спустя эти корма стали бестселлером пищевой фабрики Тай Хуа. Им не нужно была даже телевизионная реклама, они и так продавалась лучше, чем рекламируемое соевое масло.
 
 Фэн Ю считал, что это нормально. Гранулированные корма для животных были лучше и дешевле, чем какая-нибудь кукуруза или пшеница. Свиньи, питающиеся гранулированными кормами, росли гораздо быстрее.
 
 Кроме того, фабрика пищевой промышленности Тай Хуа начала давать своим клиентам кредите. Клиенты возвращали деньги после продажи. Те фермеры, которые не могли позволить себе купить корм или просто не хотели этого делать, увидели в этом отличную возможность. Они бросились покупать корм для животных в кредит. Это было почти как кредит с нулевым процентом.
 
 Благодаря использованию этой модели продаж, корма для животных проникли на рынок. Судя по исследованиям рынка фабрикой пищевой промышленности Tai Hua, их кормы для животных имели удельный вес в размере 80% на рынке кормов для животных.
 
 В провинции Ляо также была фабрика, производящая корм/ для животных, к тому же она была государственной и открылась намного раньше, чем Тай Хуа. Однако они не давали кредитов. Ву Чжиган и остальные обещали, что с помощью этого способа оплаты они смогут увеличить долю рынка провинции Ляо в один раз за год и продолжат лидировать на рынке провинций Лонцзян и линь.
 
 Фэн Ю будет очень разочарован своими работниками если они не смогут занять 3 провинции в северо-восточном регионе. Он не ожидал того, что они окажутся гениями продажниками, но и провалиться они не должны.
 
 Увеличение продаж корма для животных означало, что все больше и больше людей начинали выращивать свиней. Хотя на свинину все еще был огромный спрос, продажи свинофермы Тянь Пэн наверняка будут затронуты.
 
 Фэн Ю был уверен, что продолжит контролировать рынок города Бин, но в других районах продажи свинины будут зависеть от работы местных свиноферм. После того, как его свиноферма появилась в новостях Лунцзяна, Фэн Ю, можно сказать, предвидел, что лидеры из других провинций попытаются развить свои проекты свиноферм. В эту эпоху многие государственные деятели только и умели, что красть идеи у других. Они производили все, что приносило выгоду и не учитывали требований рынка.
 
 Но это все равно было прекрасно. Свиньи Тянь Пэн продолжают держаться на одном уровне, и даже если в итоге продажи свинины окажутся затронуты, все равно будут продаваться продукты из ветчины. Спрос на рынке ветчины по-прежнему перевешивает предложение.
 
 Фэн Ю мог бы даже создать сеть родственных брендов. Он назвал бы ее свежей свининой Тянь Пэн. Если бы он мог получить большую часть рыночной доли трех провинций на северо-востоке, это принесло бы бесконечную прибыль.
 
 В прошлом году Старый Фэн разбогател!
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 В день лунного нового года мама Фэн Юя разбудила его в 6 утра. Ее не волновало, хотел ли он спать столь ранним утром. Таковы были традиции. Чем раньше ты встанешь, тем благоприятнее будет год. Фэн Синтай теперь был самым богатым боссом в округе, люди с фабрики пищевой промышленности Тай Хуа и свинофермы Тянь Пэн наверняка решат навестить его очень рано. Увидеть Фэн Ю в постели им было бы не очень приятно!
 
 Он запихнул в рот несколько клецок и пошел умываться. Как раз когда он оделся, раздался стук в дверь.
 
 “Директор Фэн, с Новым годом. Сяо Фэн, и вас тоже."-человек, который пришёл, был с фабрики Тай Хуа. Он тут же начал одаривать их приятными словами, как только вошел в дом.
 
 Фэн Ю пожал ему руку и обменялся приветствиями. Он решил куда-нибудь уйти.
 
 “Сяо Фэн, этот тебе."-человек достал банкноту в 10 юаней и сунул ее в руки Фэн Юя.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Сумма, которую он зарабатывал в день в прошлом году, была больше, чем годовая зарплата этого человека. Он выдал свои сотрудникам более ста тысяч юаней в качестве премии. А теперь с ним обращались как с ребенком. Этот человек использовал свой статус старейшего, чтобы заставить его принять эти 10 юаней!
 
 Фэн Ю заставил себя улыбнуться и взял деньги, пробормотав слова благодарности. Он был расстроен. С каких пор он должен был говорить спасибо за 10 юаней?
 
 Как раз когда он уже собирался уйти, пришел кто-то ещё.
 
 Когда этот человек увидел Фэн Юя, он также достал банкноту в 10 юаней и сунул ему в руки.
 
 Гости приходили один за другим. За час Фэн Ю получил несколько сотен юаней. Все гости дали ему по десятке!
 
 Когда все наконец-то закончилось, Фэн Ю помассировал свое израненное лицо и в изнеможении опустился на диван. Развлекать людей было нелегко. За последний час он устал больше, чем за урок физики!
 
 “Папа, а почему я не знаю этих людей?”
 
 “Это люди с нашей фабрикой. Я не ожидал, что кто-то из них решит заглянуть к нам. Особенно эта Сон Делян и Чжэн Гуанмин. Они примчались сюда рано утром из деревни, только чтобы навестить нас. Я думаю, они ожидают того, что мы дадим им что-то, когда вернемся в деревню на Новый год.”- Фэн Синтай покачал головой. Эти два человека бессовестно "одалживали" соевое масло с завода, но ни разу не возвращали деньги!
 
 Фэн Ю чувствовал беспомощность. Он не мог ничего поделать с этими бесстыдными людьми. Даже если начать ругать их, они это просто проигнорируют. Если их побить, то они будут приходить каждый день, требуя компенсации.
 
 Чжан Мухуа несчастно спросила: "Почему ты попросил Сяо Юя взять эти деньги, даже когда он сказал, что не хочет? Ты не помнишь, что в прошлом году, когда ты дал детям по 50 юаней, они все стали жаловаться, что это слишком мало? В этом году ты должен дать им, по крайней мере, по 100!”
 
 Фэн Ю не думал об этом раньше. Но ничего страшного. Это всего лишь несколько тысяч юаней. Для его семьи эта сумма ничего не значила. В этом году Фэн Ю попросил своего отца пожертвовать в местный полицейский участок гораздо большие деньги.
 
 Тук, тук, тук...
 
 Снова раздался стук, а Фэн Ю тут же вскочил с дивана и закричал: “Папа, мама, я иду в гости на Новый год. Оставьте мне что-нибудь покушать.”
 
 Фэн Ю открыл дверь, пожелал гостю счастливого Нового года и убежал. Он не позволил ему остановить себя.
 
 Этот человек вошел в дом, так и не узнав Фэн Юя. А когда он спросил о том, где их ребёнок, то понял, что парень, который убежал на улицу, им и был. На его лице появились намеки на сожаление. Сына Фэн Синтая не было рядом, и он не мог дать ему денег. К тому же он не был уверен, что Фэн Синтай передаст ребёнку деньги, когда они встретятся.
 
 Выйдя из дома, Фэн Ю подошел к дому Вэнь Дунцзюня и постучал в дверь.
 
 “счастливого нового года. Сяо Ю. Заходи.”- Мать Вэнь Дунцзюня увидела Фэн Юя и пригласила его в дом. Она завидовала Фэн Синтаю, у которого был такой способный сын.
 
 Фэн Ю вошел в дом и заметил, что на диване сидят какие-то люди. Похоже, это люди из фермерского отдела-подчиненные Вэнь Дэгуана. Вэнь Дунцзюнь устало сидел в углу. Когда он увидел Фэн Юя, то сразу же вскочил. Наконец-то его вытащат отсюда!
 
 Гости ушли, увидев входящего Фэн Юя. Мать Вэнь Дунцзюня выбросила бумажные стаканчики в мусорное ведро, которое было уже практически полное.
 
 Ее муж стал лидером и забирал себе в руки все большую власть. Они не стали богаче, но нагрузка на мужа сильно увеличилась. Он не получал подарков, но ему все равно приходилось развлекать гостей. Одни бумажные стаканчики стояли кучу денег.
 
 Фэн Ю поздоровался с Вэнь Дэгуаном и выволок Вэнь Дунцзюня из дома. Они оба чувствовали себя одинаково паршиво, проведя взаперти пол дня. Но единственная разница была в том, что мать Фэн Юя хотела, чтобы он ушел из дома, а мать Вэнь Дунцзюня нет. Те люди, которые навещали Вэнь Дэгуана, приходили с пустыми руками, но они, по крайней мере, давали деньги его сыну.
 
 Вэнь Дунцзюнь уже учился в средней школе и стеснялся брать деньги. Однако ему все еще приходилось слушать мать, если бы не Фэн Ю, он все еще сидел бы дома, принимая деньги.
 
 "В этом году Новый год был бессмысленным. Нам не разрешили сходить на подледную рыбалку и охоту. Все ружья были конфискованы ещё в начале этого года. Как насчет того, чтобы навестить наших старых одноклассников?”- Вэнь Дунцзюню было скучно, и он захотел сходить в школу.
 
 Тогда они оба решили пойти искать Лю Кун. Ли На уже вернулась в свой родной город, чтобы навестить родителей.
 
 В доме Лю Кун им все еще было скучно. Тогда Вэнь Дунцзюнь предложил навестить еще одного одноклассника, чтобы их было 4 человека и они смогли сыграть в покер.
 
 Дверь им открыла девушка. Она была их одноклассницей из средней школы. Когда она увидела их троих, то была потрясена. Все трое были также шокированы.
 
 Дело было в том, что эта девушка носила ребенка, и была одета так, как будто это был ее дом.
 
 “Дорогая, кто там?”-спросил кто-то изнутри.
 
 “Это Лю Кун и все остальные. Входите, пожалуйста.”-она пригласила их в дом.
 
 Дорогая?
 
 Фэн Ю и все остальные переглянулись. Эти двое совсем не были близки в школе, а теперь они женаты и ждут ребенка? Не может быть. Оба они были еще слишком молоды.
 
 В доме все трое немного посидели и ушли. Перед уходом Фэн Ю дал однокласснице 30 юаней, сказав, что это для ребенка.
 
 После окончания средней школы этой паре нечего было делать и они начали вместе проводить время. Вскоре они стали встречаться, и девушка забеременела! Аборты в ту эпоху были огромной проблемой. Если это был второй ребенок, больницы были более чем готовы сделать аборт. Но когда он был первым...
 
 Обе семьи все обсудили и решили позволить своим детям пожениться. Поскольку они ещё не были достаточно взрослыми, чтобы зарегистрировать брак, они просто провели простую церемонию и начали жить вместе. По достижению совершеннолетия они сделают это официально.
 
 Фэн Ю со своими друзьями обошёл ещё несколько домов своих одноклассников и заметил, что их жизнь очень сильно отличается от жизни тех людей, которые бросили учиться после окончания средней школы. У них не было ничего общего, им даже было не о чем поговорить.
 
 В конце концов, они нашли одноклассника, который тоже учился в средней школе и смогли сыграть в покер.
 
 Когда во второй половине дня все, наконец, разошлись, Вэнь Дунцзюнь вздохнул: "Не люблю Лунный Новый год!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/704447
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 Фэн Ю вернулся в Бин на 10 - й день Нового года. Не то чтобы ему было скучно дома, просто Ли Шию, и Хоу Хайтао позвали его обратно. Как-никак, первый прототип вентилятора без лопастей был уже готов!
 
 Услышав эту новость, Фэн Ю даже подпрыгнул от радости. Этот безлопастный веер будет золотой жилой Тай Хуа трейдинга. Даже если он не сможет превысить продажи увлажнителей, его рентабельность была выше и могла позволить заработать больше. К тому же его можно экспортировать, чтобы заработать дополнительные деньги. После регистрации патента, о подделках беспокоиться не придётся.
 
 В то время кондиционеры еще не пользовались особой популярностью, а цены на них были слишком высокими. Компрессор был слишком громким и громоздким, а сзади из него капала вода.
 
 Кондиционер стоил несколько тысяч, но плата за установку также потребует еще несколько тысяч юаней. Только некоторые государственные учреждения могли позволить себе такое. Частные компании, возможно, и хотели купить их, но не могли из-за ограничения электроснабжения. В большинстве мест после включения кондиционера перегорал предохранитель!
 
 С электрическими вентиляторами все обстояло совсем иначе, они попрежнему были основными бытовыми приборами для охлаждения помещений. Безлопастный вентилятор Фэн Юя будет нацелен на богатый рынок. Это было схоже с увлажнителями воздуха, но вентилятор без лопастей был даже круче. Многие богатые люди в Европе и США любят инновационные и высокотехнологичные продукты, поэтому он сможет организовать поставку и заграницу. Пока им это нравится, они не прочь заплатить больше!
 
 Фэн Ю рассказал все родителям и уехал в Бин. Даже не вернувшись в родной город, он тут же помчался на авиационный завод.
 
 Ли Шию уже был там и сидел в кабинете Хоу Хайтао, попивая чай. Моторный завод будет подрядчиком по производству лопастных вентиляторов. Он будет зарабатывать деньги независимо от того, сколько вентиляторов производит завод.
 
 Кроме того, в этом году были хорошие новости. Моторный завод получил 3/5 заказов от проекта плотины Трех ущелий. Только благодаря этим нескольким заказам, моторный завод будет получать хорошую прибыль в течение ближайших нескольких лет.
 
 Благодаря размеру и обьему проекта плотины, репутация моторного завода значительно возрастет, и они смогут стать крупнейшим производителем генераторов в Китае. А через несколько лет можно будет дойти и до Азии.
 
 Все заслуги Ли Шию заключались в том, что два года назад он превратил моторный завод из убыточного в процветающее предприятие. Его наверняка повысят в следующие 2 года.
 
 Когда Фэн Ю вошел в кабинет, Ли Шию улыбнулся и пожелал ему счастливого Нового года. Фэн Ю так натерпелось посмотреть на прототип, что он только обменялся несколькими приветствиями и поспешно попросил все ему показать.
 
 “Ха-ха-ха. Не надо так волноваться. Я послал кое-кого за ним. Садись и наслаждайся чаем. Я уже все проверил, хорошо дует и гораздо удобнее, чем обычные вентиляторы. Интересно, как ты до этого додумался? У нас на заводе куча студентов, но никто из них не мог бы даже представить себе нечто подобное!”-сказал Хоу Хайтао.
 
 Фэн Ю сел на диван и сказал: "Это все удача. Всего лишь удача."
 
 Однако выражение его лица говорило совсем о другом: "Я-гений!".
 
 Ли Шию засмеялся: "директор Хоу, перестаньте хвалить его. Он не даст вам ни цента, даже если вы продолжите. Иногда, этот ребенок очень щедр, но иногда совсем скупой!”
 
 Он продолжили болтать втроём, а потом секретарь вошел в офис с двумя мужчинами, несущими огромную машину. Бум! Раздался громкий звук и она оказалась на полу.
 
 Фэн Ю уставился вперёд с широко раскрытыми глазами. Это "успешный прототип" вентилятора без лопастей? Эта дурацкая штука была в несколько раз больше, чем он себе представлял! Почему она вся была из металла? Он, должно быть, весил не менее 50 кг. Кто будет покупать такую штуку себе домой? Я думал, что проинструктировал их использовать пластик?
 
 Фэн Ю взбесился. Позвать его сюда из-за этой штуки? Какой идиот купит эту ерунду? Если он выпустит этот продукт на рынок, его бренд и торговля Тай Хуа станут посмешищем для всего Китая!
 
 “Директор Хоу, это и есть тот успешный прототип, о котором вы мне говорили?”- Фэн Ю повернулся к нему. Он нарочно сделал акцент на слове "успешный". Этот человек смеет утверждать, что эта дурацкая штука-удачный прототип? Сколько средств ушло на ее разработку?
 
 Черт, похоже пора поговорить с Хоу Хайтао. Фэн Ю был готов тратить деньги на исследования и разработки, но это не значит, что его можно было обмануть.
 
 Хоу Хайтао помолчал, а потом не выдержал и расхохотался: "ты говоришь об этом? Если это действительно прототип, то зачем мне тебя приглашать? Это первый прототип, который мы построили из металла. Сяо Лю держит настоящий прототип!”
 
 Фэн Ю повернулся и вздохнул с облегчением.
 
 Секретарь Лю держал что-то около 80 см в высоту. Внешне это напоминало вентилятор без лопастей, который Фэн Ю увидел в своей прошлой жизни. Единственное отличие было в том, что он был слишком уродлив. Надо кое-что переделать. Однако сверху он был точно такой же, как и те, которые он видел!
 
 “Этот первый прототип предназначен для сравнения. В случае, если ты обвинишь нас в использовании гонораров за исследования и разработки в других областях.”
 
 Фэн Ю засмеялся: "директор Хоу, мы же не первый раз работаем вместе. Почему бы мне не доверять тебе? Неужели ты не понял, что я просто пошутил?”
 
 Фэн Ю задумался. Вы смеете утверждать, что не преувеличили стоимость исследований и разработок? Но мне все равно. Даже если они подправили стоимость, это все равно будет дешевле, чем в исследовательских центрах за рубежом. Кроме того, Фэн Ю все еще хотел иметь хорошие отношения с Хоу Хайтао, поэтому предпочел сделать вид, что ничего не понял.
 
 “Все, достаточно объяснений. Давайте посмотрим на результат.”
 
 Хоу Хайтао взмахнул руками, а секретарь Лю включил вентилятор.
 
 Фэн Ю встал перед ним, и начал медленно двигаться назад. Отойдя на 3 метра, он все еще чувствовал ветер, который был стабильным и комфортным. Он даже напоминал естественный ветер.
 
 “А как насчет безопасности?”- Фэн Ю посмотрел на секретаря.
 
 Лю ничего не сказал. Он просто просунул руку в круглый цилиндр вентилятора и коснулся внутренней поверхности.
 
 Фэн Ю кивнул. Электрической утечки не было, а значит он никому не навредит. Эта модель была безопаснее, чем традиционные электрические вентиляторы.
 
 “Что на счёт потребления электроэнергии?”
 
 "60 ватт!”-гордо ответил секретарь.
 
 Пластиковые вентиляторы на рынке в основном потребляли от 30 до 40 ватт, а эти безлопастные всего лишь 60. По сравнению с традиционными металлическими вентиляторами, потребление электроэнергии которых составляло около 100 ватт, это считалось большим достижением.
 
 Однако Фэн Ю не был счастлив. Он повернулся к Хоу Хайтао и спросил: "Вы можете еще больше снизить мощность двигателя? И затронет ли это воздушный поток?”
 
 “Да, мы можем, но это потребует больших испытаний и средств на исследования."-Хоу Хайтао улыбнулся Фэн Юю, всем было совершенно очевидно, чего он хочет. Дайте мне денег, и мы продолжим совершенствовать этот вентилятор.
 
 Фэн Ю вспомнил, что безлопастные вентиляторы в его предыдущей жизни потреблялись только 40 ватт, тем самым экономя много электроэнергии. На самом деле, 60 ватт это уже хорошо, но если мы все еще можеи его улучшить, то почему бы не попробовать. Электрическое потребление было важным аспектом, влияющим на продажи.
 
 Фэн Ю решил узнать, сколько Хоу Хайтао хотел денег. Если это была значительная сумма, то наплевать. Обойдёмся этой моделью.
 
 “Фонд НИОКР мы обсудим позже. Вы проверили срок службы? Я не хочу, чтобы клиенты возвращали их поломанными на следующий день!”
 
 “Сейчас мы проводим тест. Я хотел сначала показать тебе наши результаты. Разве ты не говорил, что хочешь изменить внешний вид?”-Хоу Хайтао кивнул. Он знал, что если он произведет бракованный продукт и выведет его на рынок, то ответственность понесет авиационный завод, отвечающий за разработку. Тогда компенсация будет немалой.
 
 “Хорошо. Я найду человека, который отрисовки дизайн, а ты пока продолжай делать тесты. Когда доделаем внешние конструкции, подадим заявку на патент, а потом немедленно начнём производство. Мы должны успеть к лету этого года!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705898
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 Фэн Ю остался доволен, увидев прототип. Он уже попросил Лю Майкла сделать дизайн вентилятора без лопастей. Верхнюю часть он решил не менять, так как размер особо не регулировался. Нужно было поменять только низ вентилятора.
 
 Теперь Фэн Юю осталось только поговорить с инженерами о расположении воздухозаборников и внешняя часть будет готова! С остальным будут разбираться инженеры авиационного завода. Детали внутри вентиляторов были слишком сложными, чтобы он мог их спроектировать.
 
 Услышав, что сказал Фэн Ю, Хоу Хайтао и Ли Шию очень обрадовались. НИОКР увенчались успехом, и авиационный завод получит часть прибыли. Авиационный завод будет получать 13 юаней за один вентилятор. Хотя это было не так много, если бы за год продались 10 000 единиц, их доход составил бы 130 000 юаней. Моторный завод, будучи подрядчиком, будет получать 30 юаней за единицу. Если моторный завод начнёт использовать небольшую мастерскую для производства этих вентиляторов, не должно быть никаких проблем с тем, чтобы выпускать более 1 000 единиц в месяц!
 
 “Управляющий Фэн, а как насчет дополнительного фонда НИОКР?”- Хоу Хайтао уставился на Фэн Юя.
 
 Тот махнул рукой и сказал: “Я дам вам ещё 100 000 юаней. Нужно снизить энергопотребление до 40 ватт, а мощность оставить такой же. Сколько времени вам нужно, чтобы закончить?”
 
 Когда Хоу Хайтао услышал о 100 000 юаней, он немедленно ответил: "1 неделя!”
 
 Фэн Ю уставился на него. Неделя? Черт. Меня обманули! Авиационный завод, должно быть, уже завершил исследования и смог снизить требуемое электричество до 40 ватт, но он намеренно не стал об этом говорить. Он опять хотел больше денег!
 
 Ладно, плевать. Из-за 100 000 юаней не стоило сердиться. Он заработает эти деньги обратно!
 
 “Директор Ли, взгляните на чертежи. Сколько сможет производить ваш завод и когда мы начнём?”-спросил Фэн Ю.
 
 "Машины просто нужно перекалибровать. Две недели, чтобы настроить производственную линию, и если завод по обработке пластика сможет идти с нами в ногу, я гарантирую, что каждый месяц будем выпускать по 1000 единиц!"-Ли Шию показал 1 палец.
 
 Фэн Ю нахмурился. Всего? Эта цифра была слишком низкой и не соответствовала требованиям Фэн Юя. Этого количества не хватило бы даже для китайского рынка, не говоря уже об экспорте.
 
 “Директор Ли, ваш завод столкнулся с какими-то трудностями? Почему цифра такая низкая?”
 
 Ли Шию улыбнулся: "мы только что получила большой заказ на плотину "Три ущелья" и несколько небольших гидроэлектростанций. Это были приказы Центрального комитета и местных органов власти. Их нельзя откладывать.”
 
 Фэн Ю разозлился, когда услышал это. Вы имеете в виду, что производство моих вентиляторов может задержаться? С вашей текущей скоростью, в мае у нас будет около 2000-3000 единиц. Такой товар не стоило даже рекламировать на CCTV!
 
 Рынок вентиляторов был больше, чем увлажнителей воздуха. Фэн Ю хотел, чтобы Фу Гуанчжэн открыл продажи заграницей. В Юго-Восточной Азии, европейском и американском рынке, в год должно продаваться более ста тысяч единиц. Скорость производства моторного завода была явно недостаточной для удовлетворения такого спроса.
 
 “Директор Ли, это неправильно. Мы подписали контракт."-несчастно сказал Фэн Ю.
 
 “У меня не было выбора. Эти электростанции являются важными проектами страны, их производство нельзя откладывать. Мне даже пришлось закрыть один цех увлажнителей воздуха.”- У Ли Шию был абсолютно беспомощный вид.
 
 Фэн Ю посмотрел на Хоу Хайтао: "директор Хоу, может ли ваш авиационный завод производить эти вентиляторы? Я могу предложил вам 35 юаней за единицу!”
 
 Моторному заводу платили только 30 юаней. И Ли Шию, и Хоу Хайтао чувствовали, что Фэн Ю был зол.
 
 Хоу Хайтао немного подумал. Его завод мог бы выделить мастерскую для производства этих вентиляторов, но количество выпускаемых вентиляторов должно быть таким же, как и на моторном заводе. Раз Фэн Ю не доволен скоростью того завода, то и его производство его не устроит.
 
 Хоу Хайтао не согласился бы сделать это, поскольку этим он мог даже оскорбить Ли Шию.
 
 “Управляющий Фэн, в наших мастерских тоже не хватает рабочих рук. Мы должны производить самолеты, автомобили и фургоны. Самое большее, что мы можем сделать, это выделить мастерскую, но и там может не хватить рабочих. Производственные показатели будут не больше, чем на моторном заводе.”
 
 Он намекал Фэн Юю, чтобы тот воспользовался моторным заводом.
 
 Фэн Ю посмотрел на Ли Шию и Хоу Хайтао и внезапно рассмеялся. Его смех потряс их обоих. Что случилось? Теперь прибыль будет меньше, но он все равно счастлив?
 
 “Я не уверен, что вы оба внимательно изучили наши трехсторонние контракты на сотрудничество. В контракте прописано условие, что если оба ваши завода не смогут произвести нужное мне количество единиц, то я имею право расторгнуть контракт и получить двойную компенсацию от каждого!”
 
 Что? Расторгнуть контракт? Компенсация?
 
 Хоу Хайтао вскочил и начал кричать: "управляющий Фэн, должно быть, с контрактом что-то не так. Я отвечаю только за выполнение НИОКР и техническую поддержку. Ли Шию-занимается производством. Это они не в состоянии выполнить условия контракта, какое это имеет отношение к авиационному заводу?”
 
 Хоу Хайтао перестал думать о Ли Шию. Прибыль от увлажнителей воздуха была очень высокой, и каждый месяц авиационный завод получал довольно значительную сумму за свою долю. Как можно расторгнуть такой договор? Фэн Ю хочет получить от него компенсацию? Авиационный завод не отвечал за производство, почему они тоже должны быть наказаны?
 
 “Управляющий Фэн, о чем вы говорите? Мы хорошо работали вместе, проблема возникла из-за приказов вышестоящих людей. У меня не было выбора.”-сказал Ли Шию.
 
 До них уже доходили слухи, что у Фэн Юя непредсказуемые перепады настроения. Сегодня они впервые испытали это на себе. Секунду назад он счастливо улыбался, а теперь хотел получить компенсацию от обоих заводов.
 
 Но было ли это действительно указано в контракте? Когда они подписывали контракты, то были настолько ослеплены жадностью, что не замечали этих мелких деталей. Что касается чтения контрактов и поиска лазеек, в этом плане они все еще не дотягивали до Фэн Юя.
 
 “Приказы вышестоящих людей? Вы хотите сказать, что их приказы важнее нашего контракта? То есть вы намекаете, что эти приказы выше закона?”-Фэн Ю начал придираться.
 
 Во время праздничного сезона в новостях сообщалось о выступлении “главного конструктора" (примечания переводчика: я погуглил этого главного конструктора и выяснил, что он имел в виду Дэн Сяопина.). Он рассказал о недавних репрессиях и сказал, что никто не стоит выше закона!
 
 Ли Шию знал об этом, и хотя он понимал, что важнее выполнять приказы сверху, он не мог никому в этом признаться.
 
 “Менеджер Фэн, успокойтесь. Давайте все спокойно обсудим и найдем решение. Как насчет того, что я схожу на заводы провинции Линь и попрошу их стать нашими подрядчиками? Тогда наше производство не пострадает.”
 
 “И правда. Давайте поищем другие заводы, которые помогут нам изготовить вентиляторы.”-эхом отозвался Хоу Хайтао.
 
 Фэн Ю нерешительно ответил: "заключить контракт на производство с другими заводами? Это может сработать. Но было бы лучше, если бы мы сами открыли завод. Провинция линь слишком близко к нам и слишком далеко от гонконгской компании, которая занимается нашим экспортом. Почему не мы настроили новую фабрику в Южном Гуанчжоу?”
 
 Фэн Ю наконец-то раскрыл свои настоящие мотивы!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705899
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 Построить собственный завод?
 
 Хоу Хайтао оглянулся и посмотрел на Ли Шию. Они оба чувствовали, что что-то не так. Похоже, что этот ребёнок их обманывал. Все это время Фэн Ю хотел открыть завод в Гуанчжоу!
 
 "Менеджер Фэн, как мы сможем открыть новый завод в Южном Гуанчжоу? Вы знакомы с их правительством? Если бы вы выбрали город Бин, мы со стариной Ли просто воспользовались бы своим авторитетом, и городское правительство не посмело бы ничего с нами сделать. Но в Южном Гуанчжоу у нас нет никаких связей, что тогда будет, если нас обманут?”- Спросил Хоу Хайтао.
 
 “Это невозможно, если мы используем оба ваши завтра, чтобы построить там филиал. Несмотря на то, что оба ваших завода являются государственными предприятиями и имеют связи с комитетом и военными, вы оба столь могущественны, как мой друг.”-возразил Фэн Ю.
 
 “Друг? Кто это?”- Ли Шию посмотрел на Фэн Юя. У этого парня еще и есть влиятельные друзья? Может, это дети какого-нибудь вождя?
 
 “Вы оба должны были о нем слышать. Фу Гуанчжэн. Его семья занимается нашими зарубежными продажами.”- Фэн Ю использовал имя Фу Гуанчжэна.
 
 Продажи увлажнителей зарубежом были полномочиями семьи Фу, но Фу Гуанчжэн был всего лишь заместителем генерального директора и небольшим акционером. Его отец и дяди были основными акционерами.
 
 “Он? Чем он лучше нас?"-Хоу Хайтао был немного недоволен.
 
 Авиационный завод - это завод, который производит самолеты. Он имел высокое положение в нескольких городах. Однако по сравнению с остальным Китаем это было ничто. Но Хоу Хайтао все равно был уверен, что это лучше, чем какой-то человек намного моложе его.
 
 Семья Фу-это ничто. Они всего лишь бизнесмены, которые не могут сравниться с ними, государственными чиновниками.
 
 Фэн Ю улыбнулся и ответил: "они гонконгские бизнесмены!”
 
 Он особенно медленно произносил слова "гонконгские бизнесмены", поэтому Хоу Хайтао забыл то, что хотел сказать, и сердито закурил сигарету.
 
 Ему было нечего возразить. В эту эпоху все решалось именно так. Иностранцы пользовались гораздо большим уважением, чем местные жители, хотя Гонконг не считался чужой страной, его еще не вернули в Китай. К тому же гонконгские бизнесмены имели более высокий статус, чем другие иностранцы. Китай боялся, что эти бизнесмены будут плохо отзываться об их стране, когда вернутся в Гонконг.
 
 Когда бизнесмены из Гонконга инвестировали в Китай, они пользовались налоговыми льготами от правительства, и у них были специальные ставки на экспорт. Даже когда они совершали преступления в Китае, их приходилось вывозить обратно в Гонконг на суд.
 
 “Управляющий Фэн, вы пытаетесь бросить нас ради Фу Гуанчжэна?"-цвет лица Ли Шию заметно изменился. Если Фэн Ю бросит их, то его фабрика понесет значительные потери.
 
 Ли Шию завидовал торговой компании Тай Хуа. В ней было чуть больше дюжины сотрудников, и все они были членами семьи его рабочих с моторного завода. Даже двух финансовых сотрудников переманили с моторного завода.
 
 Что эти парни делали раньше? Каждый из них бездельничал дома, ожидая, пока их родители уйдут на пенсию и освободят свои должности на заводе. Когда они только начинали работать, их зарплата была очень низкой, но спустя 1-2 года испытательного срока они получали повышение.
 
 Однако теперь, другие парни на заводе из той же партии были никем по сравнению с персоналом Фэн Юя. Даже выпускники университетов из их партии работали только в качестве техников и низших управленческих кадров. Все начинали с самого низкого ранга.
 
 Хуже всех было тем, кто забирал должность и обязанности своих родителей. Выходя на пенсию, родители получали только пенсию в размере 30 юаней в месяц. Молодые люди, которые брали на себя ответственность обеспечивать семью, должны были начать с низшей должности, и ежемесячная зарплата на которой была меньше, чем 100 юаней. В сочетании с ежемесячной пенсией родителей, это было меньше, чем их ежемесячный доход до выхода на пенсию!
 
 Тогда что же происходило с пенсионерами? Они всю жизнь работали на производстве, не имея никаких других навыков. Даже установка небольшого прилавка считалась для них большим достижением. Большинство из них заканчивали как сапожники или ремонтники велосипедов.
 
 Когда Ли Шицян пошел набирать людей в общежития завода, те, кто не подал ему заявки, сильно пожалели. В прошлом году Фэн Ю дал своим сотрудникам по пейджеру, а в этом году по мотоциклу. Все на заводе тут же позеленели от зависти!
 
 Работники Ли Шию, желающие получить двойную оплату за сверхурочную работу и 5-дневную рабочую неделю, тоже были спровоцированы Фэн Юем. Но чтобы поддерживать хорошие отношения, Ли Шию терпел это. А теперь, Фэн Ю, кажется, хочет бросить их моторный завод?
 
 Из-за твоей торговли Тай Хуа я только и делал, что страдал, а ты хочешь прекратить наше сотрудничество? Я получу контракт и найду способ подать на тебя в суд!
 
 Прежде чем Ли Шию успел что-то сказать, Хоу Хайтао с тревогой крикнул: “менеджер Фэн, если вы собираетесь бросить нас, то я не дам вам технологию безлопастных поклонников!”
 
 “Хотите подать на меня в суд? Можете пойти поспрашивать. Я осмелился подать в суд на иностранца и все равно выиграл дело. Вы думаете, я боюсь вас, директора казенного завода? У меня есть контракт, и вы используете мои деньги, так что результаты исследований принадлежат мне!”-Фэн Ю усмехнулся.
 
 Отвечаете мне агрессией? Ну хорошо.
 
 “У нас тоже есть контракты. Вы не сможете бросить нас! С кем бы вы ни сотрудничали, вы все равно должны платить нам за наши акции! Верно, Директор Ли?”- Хоу Хайтао тут же потащил Ли Шию за собой. Они должны были объединиться против Фэн Юя.
 
 “Мне отдать вам ваши акции? Вы внимательно прочитали контракт? У меня есть патент на увлажнители воздуха, и я могу разрешить любым некитайским компаниям производить и продавать их. Это дело охраняется законом!”-Спокойно сказал Фэн Ю.
 
 Поговорим о контракте? В нем каждое предложение или даже слово имеют другое значение, если их правильно использовать!
 
 Хоу Хайтао и Ли Шию были просто потрясены. Были ли такие условия в договоре? Когда они подписывали контракт, они думали только о внутреннем рынке, совсем позабыв об экспорте за границу. Это значит, что если Фэн Ю разрешит кому-то другому производить и продавать увлажнители воздуха, их прибыль значительно упадёт. Доходы от экспорта были намного больше, чем от внутреннего рынка!
 
 “Управляющий Фэн, вы хотите получить акции машиностроительной компании?”-грозно спросил Хоу Хайтао. Он знал, что Фэн Ю хочет забрать акции машиностроительной компании, а он мог бы удержать их и не продавать. Так или иначе, акции приносили доход.
 
 Фэн Ю поднял голову и посмотрел в потолок, медленно заговорив: "переговоры на счёт сверхмощной электропечи почти завершены, похоже, мне нужно искать нового покупателя.”
 
 Хоу Хайтао сделал несколько глубоких затяжек и бросил окурок на пол, следов закурив еще одну сигарету.
 
 Видя, что Ли Шию все еще хочет поспорить, Фэн Ю скрестил ноги и небрежно добавил: “Я думаю, что мне нужно искать новых покупателей и на технологии турбин и парогенераторов из Советского Союза.”
 
 Ли Шию уныло откинулся на спинку дивана. Он вдруг понял, что они оба попали в ловушку, расставленную этим злым гением. У них не было другого выбора, кроме как согласиться!
 
 “Управляющий Фэн, тогда скажите нам, собираетесь ли вы включить нас в этот новый завод?”-Хоу Хайтао затушил сигарету и спросил, склонив голову.
 
 Уголки губ Фэн Юя тут же приподнялись: "я решил. Этот филиал в Южном Гуанчжоу……”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705900
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 Фэн Ю вышел из кабинета Хоу Хайтао с довольной улыбкой, оставив их обоих вздыхать.
 
 Если бы они знали об этом раньше, то сами предложили бы открыть новый завод. По крайней мере тогда они смогли бы сохранить свои доходы. А теперь они потеряют некоторую часть своего заработка.
 
 Вернувшись домой, Фэн Ю сел на диван и позвонил Фу Гуанчжэну.
 
 “Брат Фу, как прошли переговоры с твоей стороны?”
 
 “Все идет хорошо. Я купил завод, рабочие там уже есть. Единственная проблема заключается в том, что там слишком много бездельников. Сейчас я разговариваю с местным руководством. Мы можем позаботиться о прошлых рабочих, но лентяев, имитирующих работу, мы брать не будем!”
 
 Фэн Ю обсуждал это с Фу Гуанчжэном ещё в прошлом году. Он попросил его взять на себя управление заводом с отличным расположением в Южном Гуанчжоу.
 
 Таким образом, они станут ближе к Гонконгу и станут начать экспортировать товары. Кроме того, Фэн Ю хотел принять меры предосторожности против моторного завода, на случай, если его директор начнет создавать ему проблемы. Однако, моторный завод действительно не смог выполнить требуемые производственные показатели. Они даже хотели сократить производство увлажнителей воздуха.
 
 Фэн Ю сделал вид, что разозлился и воспользовался случаем, чтобы сказать, что хочет открыть новый завою. Как и следовало ожидать, Хоу Хайтао и Ли Шию не хотели строить новый завод, а даже если бы и захотели, то у них не хватило бы денег.
 
 Хоу Хайтао хотел купить сверхсильную электрическую печь, и ему нужно было не менее 20 миллионов рублей. Ли Шию было особо не на что тратить деньги, хотя он заказал генераторы у Фэн Юя. Тот не назначил ему высокую цену. Но в этом году моторный завод получил много заказов.
 
 Прибыль от генераторов была не так велика, как от увлажнителей воздуха, но у Ли Шию не было выбора. Моторный завод был вынужден сократить производство увлажнителей, чтобы производить запасные части для генераторов. Таким образом они израсходовали много своих средств, что привело к нехватке средств на заводе.
 
 Обе фабрики не могли позволить себе строительство новой, и Фэн Ю, естественно, не позволит им забрать себе много прибыли. Но они оба все равно не согласились бы не получать прибыль от Нового завода, особенно Хоу Хайтао. Его завод использовал свои технические возможности в обмен на процент от прибыли.
 
 Фэн Ю обсуждал это с Фу Гуанчжэном. Тот купит завод в Южном Гуанчжоу, а Фэн Ю будет собирать средства. Когда завод будет готов, Фу Гуанчжэн получит 20% акций.
 
 Фэн Ю хотел получить полный контроль, поэтому он не мог дать моторному и авиационному заводам по 20% акций. Они не могли найти денег, но почему-то хотели получить акции Нового Завода?
 
 Хоу Хайтао сказал, что сможет отправить своих инженеров на Новый завод, чтобы те направляли рабочих и помогали им устанавливать производство. Ли Шию тоже сказал, что у него была партия опытных рабочих, которые были знакомы с увлажнителями воздуха. Они смогут помочь все настроить и обучат работников в Гуанчжоу.
 
 Фэн Ю подумал над их словами. Один сказал, что пошлет своего инженера, другой обещал рабочих. Фэн Ю отверг их предложения, сославшись на то, что зарплата инженеров была слишком высокой и он не мог себе этого позволить.
 
 Что касается рабочих, то в них у них попросту не было нужды. На заводе, который они приобрели, было полно опытных рабочих!
 
 Рабочие, которых хотел послать Ли Шию, скорее всего, были пенсионерами. У них сейчас наверняка не было работы, а Ли Шию вёл себя так, словно оказывает Фэн Юю большую услугу.
 
 Оба они были очень умны, но Фэн Ю тоже не был глуп. Хотите воспользоваться моими преимуществами Фэн Ю? Не так просто. Все это время Фэн Ю пользовался преимуществами других, с каких это пор кто-то будет пользоваться им?
 
 Он настоял на том, чтобы оба завода должны вложить деньгами, чтобы он дал им долю. Нет денег? Извините. Вы не получите никаких акций.
 
 Фэн Ю рассказал им о новом заводе, а Фу Гуанчжэн все еще вел переговоры. Приобретение завода обошлось бы в 10 миллионов рублей, а замена станков еще в примерно такую же сумму. Они должны будут позаботиться даже об отставных рабочих……
 
 Фэн Ю просто хотел сказать обоим своим коллегам, что даже если они и принесут ему деньги, чтобы инвестировать, то все равно их потеряют. Почему бы просто не купить небольшое количество акций?
 
 Это Фэн Ю предложил позаботиться об отставных рабочих. Фу Гуанчжэн хотел просто передать их местному правительству. Покупка завода и так обошлась в крупную сумму, почему они должны ещё и заботиться о пенсионерах? Эти рабочие в любом случае не смогут внести свой вклад.
 
 Фэн Ю объяснил все тем, что это будет хорошо для имиджа завода и бренда. Если бы продукция компании с хорошей репутацией и компании, эксплуатирующей своих работников, была примерно одинаковой, то чей продукт продавался бы лучше?
 
 Фу Гуанчжэн рассказал об этом своей семье, и Фу Ронг сказал ему, что репутация семьи Фу в Китае имеет решающее значение. Он должен был сделать все так, чтобы никто не мог даже заикнуться о том, что гонконгские бизнесмены были злыми и эксплуатировали китайских рабочих. Он должен слушать Фэн Юя. Во всяком случае, он заботился о пенсионерах, а пенсии были не очень большие. Он мог бы даже использовать этот момент, чтобы договориться о более низкой цене на завод.
 
 По расчетам Фэн Юя, Ли Шию и Хоу Хайтао могли получить только около 5% прибыли от увлажнителей воздуха, произведенных на новом заводе, и ни одного цента от бесклапанных вентиляторов.
 
 Они оба не согласились на такие условия, но Фэн Ю улыбнулся им и сказал всего лишь несколько слов: “машины и технологии Советского Союза.”
 
 Эти пять слов были подобны тяжелому замку, который сковывал их обоих. Если они действительно поссорятся с Фэн Юем, то проиграют именно всё, что имеют.
 
 Фэн Ю может разрешить иностранным компаниям производство, и это все будет соответствовать законодательству. Торговля тай Хуа контролировала продажи китайского рынка, и даже если бы моторный завод мог удовлетворить необходимые производства, Фэн Ю мог остановить экспорт за границу. Они все равно окажутся в проигрышном положении.
 
 Кроме того, если Фэн Ю продаст машины и технологии Советского Союза своим конкурентам, они понесут еще большие потери. Авиационный и моторный заводы не были лучшими предприятиями в своих отраслях, но с этими машинами они могли бы достичь гораздо большего. Фэн Ю мог с лёгкостью уничтожить их, используя своих конкурентов.
 
 Став лидерами своих отраслей промышленности в Китае, Хоу Хайтао и Ли Шию спокойно встретили бы своё светлое будущее. Они не смогут этого достичь путем получения большей прибыли.
 
 В конце концов, они приняли предложение Фэн Юя. Каждый из них заплатит по 1 миллиону долларов, чтобы получить 5% акций новой фабрики. Инженер, которого отыскал авиационный завод, может уйти на пенсию в конце этого года, а новый завод примет партию отставных рабочих. Они будут получать свою прежнюю зарплату до выхода на пенсию.
 
 Фу Гуанчжэн вложил определенную сумму денег и получил 20% акций. Фэн Ю инвестировал больше всех, и владел патентом на оба продукта. В его руках было 70% акций нового завода!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705901
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 Новый завод официально назвали заводом электрических приборов Тай Хуа. Расположен он был в известном Гуанчене. Это место выбрал не Фэн Ю, а Фу Гуанчжэн.
 
 Распределение продаж было пересмотрено. Провинции к югу от Чанцзяна будут получать продукцию с этого завода, в том числе увлажнители, предназначенные для экспорта. Рынок безлопастных вентиляторов был более значительным.
 
 Когда торговцы услышали эту новость, они были вне себя от радости. Таким образом, они могли бы сэкономить деньги на транспорте и потратить на всё про всё меньше времени. Кроме того, им было легче получить товар.
 
 Семья Фу тоже осталась довольна. Стоимость транспортировки снизилась, а их прибыль увеличилась. Хотя Фэн Ю отказался от остальной части инвестиций от их семьи, у Фу Гуанчжэна было 20% акций.
 
 он также заявил, что будет на стороне Фэн Юя и будет поддерживать его во всех вопросах, качаемых машиностроительной компании.
 
 Тайный план Фэн Юя и Хоу Хайтао по выкупу акций машиностроительной компании в будущем был тайной для Ли Минде. Но семья Фу давно прознала про этот заговор.
 
 В любом случае, Фу Гуанчжэн никогда не продаст акции машиностроительной компании. Теперь эти акции напоминали денежное дерево, и прибыль от них составляла большую часть его дохода. Единственный возможный способ избавиться от акций состоял в том, чтобы обменять долю нового завода на акции машиностроительной компании.
 
 Фэн Ю не беспокоился о производительности нового завода. Он был директором, а Фу Гуанчжэн его заместителем. Почти все было подготовлено заместителем. Сначала Фэн Ю хотел выбрать для этой должности кого-нибудь из Tai Hua Trading, но он учел различия в языках и управленческих способностях, у Tai Hua Trading не было никого, кого можно было бы перевести на другую должность.
 
 Фу Гуанчжэн тоже не знал, как правильно управлять заводом, но в семье Фу было много способных сотрудников. Как бы то ни было, завод находился в Гуандуне, и им было легко переправить туда управленческий персонал из Гонконга.
 
 Когда все было улажено, Фэн Ю сделал перерыв на несколько дней и сопроводил сестру домой. Она была на седьмом месяце беременности, и семья Ли не разрешала ей ходить на работу. У них не было недостатка в деньгах, а безопасность ее будущего ребенка была куда важнее.
 
 Родители Ли Шицяна оба работали, да и сам Ли Шицян также был занят в своей логистической компанией. Фэн Ю был единственным человеком, способным присматривать за сестрой в дневное время.
 
 Он сидел на диване и смотрел телевизор, поедая большое яблоко, которое купил его шурин. На журнальном столике лежала стопка апельсиновых корок и скорлупок земляных орехов.
 
 “Сестренка, свекровь скоро вернётся. Ложись на диван и посмотри телевизор."-Фэн Ю крикнул своей сестре, которая была занята на кухне.
 
 Она была не из тех, кто мог спокойно сидеть на месте, да и к тому же она не любила смотреть телевизор. Зато сам Фэн Ю сидел перед телевизором весь день и помогал ей доедать фрукты. Он был так сыт, что на обед съел только половину булочки. Мать Ли Шицяна все еще думала, что он болен.
 
 Они оба поменялись местами, и когда Фэн Ю закончил нарезать зеленый лук, вернулась свекровь.
 
 Она увидела Фэн Юя на кухне, деловито готовящего ужин, и поспешно сказала: "Сяо Ю, иди и отдохни. Я займусь готовкой.”
 
 Дети из семьи Фэн Юя были послушными. Ее невестка была чиста, добродетельна, благочестива, трудолюбива и умела позаботиться о близких. Фэн Ю тоже был приятным человеком и гением, когда дело доходило до зарабатывания денег. Он тоже знал, как позаботиться о своей сестре. Каждый раз, когда он приезжал, он делал за неё некоторые домашние дела.
 
 Брат и сестра посмотрели друг на друга и улыбнулись. Фэн Даньин встала и пошла на кухню, чтобы помочь свекрови. Естественно, ее выгнали с кухни. Она и сама прекрасно понимала, что свекровь не позволит ей помогать, но Фэн Ю сказал ей хотя бы предложить помощь. Таким образом, умной и трудолюбивой невестке не придётся ничего делать, а свекровь все равно останется уверена, что она очень трудолюбива.
 
 В тот вечер Фэн Ю и его сестра почти ничего не ели. После ужина Фэн Ю вернулся в свою квартиру по соседству, чтобы спланировать свои будущие инвестиции.
 
 Телефон на столе зазвонил, и Фэн Ю тут же ответил. В эту эпоху не было никаких мобильных телефонов, на них не было даже идентификатора вызывающего абонента. Фэн Ю не привык к такому. К счастью для него, ему очень мало звонили по поводу продаж и телефонных афер.
 
 "Сяо Ю, случилось что-то серьезное!”
 
 А? Фэн Ю выпрямился. Это был его отец. Может быть, что-то ужасное случилось дома, или на фабрике пищевой промышленности?
 
 “Папа, успокойся. Что случилось?”
 
 “Смотри новости. Скорее!”
 
 Новости?
 
 Фэн Ю включил телевизор, по которому передавали новости.
 
 "Литва заявила, что она покинула Советский Союз. Президент Советского Союза Михаил Горбачев этого не признает, сейчас обе страны ведут переговоры……”
 
 Литва покинула Советский Союз раньше времени?
 
 Фэн Ю был удивлен. Это не имело к нему никакого отношения. Его торговля с Советским Союзом не могла повлиять на столь крупные события.
 
 Что беспокоило Фэн Юя больше всего, так это то, что покупка электрической печи еще не свершилась. Если директора Литовского завода отстранят от должности, то эта сделка будет расторгнута.
 
 Если Фэн Ю не сможет добраться до печи, то Хоу Хайтао будет прыгать от гнева. Его сотрудничество с моторным и авиационным заводами окажется под угрозой, и авиационный завод не продаст ему акции машиностроительной компании.
 
 Без этой печи, контролирующей авиационный завод, Фэн Ю не был уверен, что Хао Хайтао будет выполнять все его поручения. Новый завод значительно снизил бы доходы моторного и авиационного заводов. Если Хао Хайтао разозлится и захочет расплаты, у Фэн Юя будут большие неприятности!
 
 Авиационный завод может игнорировать даже провинциальные правительственные заказы, а сильнейшими подпорками Фан Юя были всего лишь городские власти. На этот раз он может оказаться по уши в дерьме.
 
 “Сяо Ю, Сяо Ю, ты меня слышишь?”- В трубке послышался встревоженный голос отца.
 
 “А, я просто смотрю новости.”
 
 "Сяо Ю, Советский Союз действительно распадётся? Почему эта страна провозглашает свою независимость?”
 
 “Папа, не волнуйся об этом. Позвольте мне позвонить моему партнеру в Советский Союз. Договорим, когда я вернусь домой.”
 
 На самом деле, Фэн Синтай волновался напрасно. Распад Советского Союза в определенной степени повлиял бы на экономику Китая, но последствия были не столь серьезными, и Фабрика пищевой промышленности Тай Хуа и свиноферма Тянь Пэн не пострадают.
 
 Повесив трубку, Фэн Ю подумал о том, как поговорить с Кириленко. Но пока он размышлял, телефон зазвонил сам.
 
 “Фэн, это ты?”-Это был Кириленко, который говорил очень взволнованным голосом. Он тоже только что узнал, что Литва покидает Советский Союз. Все было так, как сказал и Фэн Ю.
 
 Фэн Ю, который все еще волновался, спокойно и медленно начал говорить: "брат Ки? Ты звонишь мне, чтобы сказать, что купил печь?”
 
 “Фэн, мы можем поговорить о печи позже. Та знаешь, что Литва только что объявила, что покидает Советский Союз?”
 
 Фэн Ю небрежно ответил: "Правда? Я уже говорил тебе об этом. Теперь то ты мне веришь?”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705902
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 Кириленко рассказал о том, что говорил Фэн Ю, своему брату и отцу. Его старший брат отреагировал так же, как и он сам, захотев ударить Фэн Юя. Но отец остался спокоен и всерьёз задумался.
 
 Отец Кириленко, Сенченко, генерал-майор, знал о политике Советского Союза больше, чем Кириленко и его брат вместе занятые, даже несмотря на то, что он отвечал за логистику.
 
 После провала экономических и политических реформ политическая ситуация в Советском Союзе была нестабильной. Это можно было заметить по многочисленным переводам и заменам военных и политических лидеров.
 
 Сначала Сенченко думал, что скоро все наладится. Советский Союз был очень силен, а эти проблемы были временными.
 
 Но после того, как он услышал слова Фэн Юя от своего сына, он почувствовал, что то, что сказал Фэн Ю, действительно может случиться. Особенно то, что касалось Ельцина. Это и было самое прямое доказательство.
 
 Ельцин был вынужден уйти в отставку некоторое время назад, но попрежнему был активен на политической сцене. Он связался со многими лидерами Москвы и вернулся на политическую сцену после первых выборов.
 
 К Сенченко, как к генерал-майору, Ельцин тоже обращался. Однако он не хотел присоединяться к Ельцину, поскольку его ненавидел президент Михаил Горбачев. Почему он должен присоединиться к Ельцину? А что, если он окончательно провалится? Его чин генерал-майора тут же исчезнет.
 
 К счастью для Сенченко, он не отказался от Ельцина прямо и решил все обдумать. Он всегда мог присоединиться к не у после того, как тот получит политическое положение.
 
 Но сегодняшнее известие о выходе Литвы из состава Советского Союза и провозглашении независимости было совсем неожиданным. В прошлом уже ходили такие слухи, но потом они забылись, так как все считали, что это невозможно.
 
 Когда слухи стали реальностью, он вдруг понял, что предсказания Фэн Юя были точными!
 
 Сенченко тут же попросил Кириленко связаться с Фэн Юем. Этот парень был крайне предусмотрителен, а значит они должны поддерживать с ним хорошие отношения. Проинструктировав Кириленко, он подошел к Ельцину. Он хотел поговорить с ним и воспользоваться моментом, чтобы присоединиться к нему.
 
 Как только Ельцин придет к власти или даже достигнет более высокого уровня, Сенченко тоже будет повышен.
 
 ……
 
 “Фэн, я тебе верю. Я не ожидал, что ты так много знаешь о политике нашего Советского Союза. Ты действительно думаешь, что Ельцин займет самый высокий пост и это будет величайшей возможностью для моего отца?”
 
 Фэн Ю в глубине души задумался: если бы твой отец убил Ельцина и помог тем, кто поддерживал военный переворот, то это могло бы стать его самой лучшей возможностью для карьерного роста.
 
 Но если это произойдет, будущее Советского Союза и всего остального мира изменится. Фэн Ю определенно этого не хотел. Если перемен будет слишком много, его знания о будущем окажутся бесполезными.
 
 “Брат Ки, поверь мне. Мы друзья, лучшие друзья. Чем успешнее ты или твоя семья, тем стабильнее будут наши сделки, и я смогу зарабатывать больше денег.”
 
 Кириленко тяжело дышал. Его отца собираются повысить? Это означает, что его статус в кругах второго поколения тоже изменится.
 
 Чтобы отплатить Фэн Юю, Кириленко решил тоже сообщить ему хорошую новость, которую держал при себе около 2 недель.
 
 “Фэн, позволь мне кое-что тебе сказать. Я купил электрическую печь!”
 
 Фэн Ю был вне себя от радости. Он ждал этого уже очень долго и все еще беспокоился, что эта сделка не состоится.
 
 “Брат Ки, это здорово. Больше никаких непредвиденных изменений мне не ждать?”-Спросил Фэн Ю.
 
 “Нет, совсем нет. Я распорядился, чтобы мои люди демонтировали печь, ее можно будет погрузить в поезд, идущий в Бин в течение недели!”- Взревел Кириленко.
 
 “Хахаха, это здорово! Брат Ки, сколько она стоит? Сопутствующие технологии привезут вместе с ней?”
 
 “Конечно. Хотя их не так много, это самые передовые технологии в мире. Я могу тебе это гарантировать! Сколько ты готов заплатить?”-спросил Кириленко.
 
 Эта электрическая печь и связанные с ней технологии обошлись ему почти в 10 миллионов рублей. Но ее рыночная цена составляла более 20 миллионов рублей.
 
 Если бы он попросил 20 миллионов рублей, Фэн Ю не согласился бы на такую сделку, но если он продаст ее слишком дешево, то понесет убытки. На сегодняшний день это была его самая крупная сделка с Фэн Юем.
 
 “Брат Ки, ты также должен знать о покупательной способности Китая. Мы не можем позволить себе слишком дорогие машины. Кроме того, в прошлом году Китай уже купил 2 сверхмощные электрические печи из Европы, так что……”
 
 Кириленко некоторое время молчал. Он знал, что получить такие машины непросто, и если вспомнить его предыдущие сделки, где он добавлял к цене 30% от себестоимости, то тогда он чувствовал, что сам себя обсчитывает. На этот раз он решил увеличить стоимость на 50%.
 
 “Как насчет 15 миллионов рублей? Включая технологии, и ещё, как в прошлом, я порекомендую 5 экспертов.”
 
 15 миллионов рублей? Это слишком дешево!
 
 Фэн Ю был очень взволнован, и чуть ль не подпрыгнул от радости. Он мог продать печь авиационному заводу за 20 миллионов рублей, и если бы у них было достаточно средств, он попросил бы еще больше. Во всяком случае, этот тип машин был востребован, и не стоило опасаться, что не найдёшь покупателей. Если авиационный завод не согласится, Фэн Ю сможет легко продать ее другим заводам!
 
 Фэн Ю немного помолчал и медленно ответил: "брат Ки, эта цена больше, чем я ожидал. У меня осталось не так уж много денег. Если в будущем цена будет расти, то я думаю, что не буду иметь дело с этими тяжелыми машинами.”
 
 “Фэн, мне нелегко заполучить такие машины. Ты и сам должен знать, что он могут быть использованы в качестве военных объектов. Я очень сильно рискую. Даже если ты захочешь больше таких машин, я, возможно, не смогу их достать.”-Кириленко преувеличил.
 
 “Брат Ки, ты слишком робок. Ты все еще не понял? Теперь не только у твоего отца есть хорошие возможности, но и у тебя самого.”-Фэн Ю вздохнул.
 
 “А? Что ты имеешь в виду?"-Кириленко все еще его не понимал. В Советском Союзе были политические волнения, и его отца могли повысить в должности. Но какое это имеет отношение к нему самому? Он не хочет идти в политику.
 
 “Брат Ки, подумай хорошенько. Если бы Советский Союз распался, заводы бы разделились между странами. Это произошло бы в зависимости от их местоположения. Те, кто в пределах границ, будут принадлежать стране, верно? Но их директора могли быть не из той страны, где находился завод.”
 
 Кириленко сделал паузу и взволнованно спросил: "Ты думаешь, что многие люди будут продавать все свои активы?”
 
 “Совершенно верно. Я предполагаю, что люди будут продавать не только военную технику, но и оружие по низким ценам!”
 
 “Нелегально продавать оружие? Это вообще возможно?"-Кириленко был потрясен тем, что сказал Фэн Ю.
 
 Фэн Ю задумался. А почему бы и нет? В дальнейшем самым распространенным пулеметом стал АК47. Они продавались на вес, а не по частям.
 
 Новые пистолеты продавались на вес и даже шли вместе с пулями. Это показывало, насколько сумасшедшими были эти люди. По сравнению с этими людьми Кириленко был слишком робок.
 
 Фэн Ю попрежнему хотел купить через него несколько самолетов или ракет. Но Кириленко был слишком робок.
 
 Похоже, ему нужно немного промыть мозги брату Ки……
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705903
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 У Фэн Юя уже пересохло в горле от разговора с Кириленко, но в конце концов он заставил его использовать эту возможность, чтобы заработать денег. Даже если отец Кириленко не получит повышение, у него будет больше ста миллионов рублей. Он все еще может стать человеком привилегированного класса!
 
 В эту эпоху Советский Союз был коммунистическим государством, но в привилегированном классе попрежнему оставалось около 1,5% населения, и эта цифра только росла.
 
 Кириленко, как раз, был классическим примером такого человека. Он использовал звание в армии для продажи машин Фэн Юю. Он покупал их по низкой цене и перевозил в город Бин, использую вагоны военного поезда. И это все совершенно бесплатно.
 
 Все расходы с военной машины, за рулем которой находился Кириленко, легко можно было возместить. Даже деньги, которые он тратил на покупку различных товаров, заимствовались из военных фондов. Почти все офицеры и их семьи занимались этим, а некоторые были ещё хуже Кириленко. Однако их никто не ловил.
 
 Друг Кириленко из Киева “списал" почти 90% военных грузовиков и продал Фэн Юю, но с ним ничего не случилось. Этот человек был еще смелее Кириленко, но это было еще и потому, что у его отца был выше ранг.
 
 Кириленко ненадолго задумался, его отец был офицером снабжения, и ему было легче делать такие вещи. Деньги были главной его целью. Даже если Советский Союз распадётся, пока у него есть деньги, он все равно может быть лучше остальных!
 
 Раз уж возможностей для сотрудничества стало больше, то цену на печь можно ещё чуть-чуть снизить. В итоге Кириленко предложил Фэн Юю товар за 13 миллионов рублей. Это были те же самые 30% прибыли, что и раньше.
 
 Фэн Ю с радостью согласился и пообещал Кириленко, что сможет продать все передовые машины и технологии, которые Кириленко сможет найти.
 
 Повесив трубку, Фэн Ю аж запрыгал от радости.
 
 Все шло гладко. Он даже и представить не мог, что независимость Литвы станет для него выгодна. Он мог бы прибрать к рукам печь и акции машиностроительной компании.
 
 Самая большая проблема, с которой столкнулся Фэн Ю, заключалась в том, что у него не было достаточно денег! На новый завод в Гуанчэне ушли почти все его деньги.
 
 У Фэн Юя не было даже 13 миллионов юаней, не говоря уже о 13 миллионах рублей.
 
 Похоже, придётся поговорить с Хоу Хайтао. Нужно, чтобы тот сначала оплатил некоторые депозиты. Если бы он смог заранее все оплатить, это было бы идеально.
 
 ……
 
 “А? Менеджер Фэн, зачем вы пришли?"-Хоу Хайтао не был рад видеть Фэн Юя. Тот выхватил у него изо рта кусок мяса и пообещал обменять его на ребрышки.
 
 “Директор Хоу, вы не кажетесь счастливым при виде меня. Вообще-то, у меня есть для вас хорошие новости, но, похоже, я застал вас в неподходящий момент.”-Фэн Ю отвернулся и пошел прочь.
 
 Хорошие новости?
 
 Хоу Хайтао немедленно схватил его за руки: "Эй, Менеджер Фэн, о чем вы говорите? Я просто очень занят работой, поэтому устал. Но я все равно окажу вам гостеприимство. Сяо Лю, завари чай из чайных листьев вон в той металлической банке!”
 
 Сяо Лю неохотно пошел заваривать чай. Этот чай Хоу Хайтао подарил один из руководителей Пекинского парткома. Даже когда руководители города посещали завод, он никогда не тратил на них свой драгоценный напиток. Хоу Хайтао делился этими чайными листьями только дважды, когда приходил провинциальный лидер. Что же с ним случилось сегодня? Почему он не пожадничал их для Фэн Юя?
 
 Фэн Ю сидел на диване, скрестив ноги. Если бы он сейчас закурил сигарету, у него был бы жутко раздражающий взгляд. Все время с момента своего перерождения Фэн Ю считал, что его самым значительным достижением было то, что он бросил курить.
 
 Собственно, дело было не в том, что он не хотел курить. Просто если он начнет курить, то не только родители, но и беременная сестра будут ругаться!
 
 Принесли чай, Фэн Ю сделал глоток и взглянул на Хоу Хайтао. Этот старик действительно получит превосходный подарок. Нужно найти способ, чтобы забрать немного этих чайных листьев себе, когда буду уходить.
 
 Фэн Ю ничего не сказал, и Хоу Хайтао уже не мог терпеть: "Менеджер Фэн, разве вы не сказали, что у вас есть хорошие новости?”
 
 Фэн Ю удивленно посмотрел на него: “О, поглядите-ка. Я совсем забыл. Должно быть, я старею.”
 
 Хоу Хайтао аж дернулся. Тебе еще нет и 20, а мне уже за 50. И ты говоришь мне, что стареете? Ты на что намекаешь?
 
 “Директор Хоу, может ли ваша фабрика обойтись без пустой мастерской? Сверхвысокомощная электропечь, изготовленная Советским заводом в 1985 году, в рабочем состоянии, ранее не ремонтировавшаяся, только что была демонтировала и загружена в поезд.”
 
 Хоу Хайтао вскочил со своего места: "вы серьезно?”
 
 “Разве я когда-то лгал?”-Возразил Фэн Ю.
 
 Хоу Хайтао закатил глаза. Ты обманывал меня бесчисленное количество раз. Такой юный, а уже умный, как обезьяна. Но Фэн Ю не должен и не смел обманывать его по таким важным делам.
 
 “Тогда когда же печь доберется до нашего города?”-Спросил Хоу Хайтао.
 
 "Отгрузка начнётся, когда будет получены платежи. Поезд дойдёт до города в течение 7 дней. Директор Хоу, вы же так долго ждали, что такого страшного в том, чтобы подождать еще несколько дней? Эту печь можно считать самой передовой в Китае. Она намного лучше, чем печь 1970-х годов, купленная этими южными заводами.”
 
 Фэн Ю намекал Хоу на подготовку платежей, и на то, что печь не будет дешевой.
 
 “Фэн, сколько вы хотите за эту печь?”
 
 Фэн Ю закатил глаза и придвинулся ближе “директор Хоу, вы хотите потратить больше или меньше?”
 
 Хоу Хайтао подпрыгнул, словно кошка, которой наступили на хвост. "менеджер Фэн, я не такой человек. Я преданный член партии!”
 
 Фэн Ю моргнул: "что?”
 
 “Управляющий Фэн, у вас и так много дел, и вы не должны заниматься такой ерундой. Я не позволю себя подкупить.”
 
 “Что? Подкупить? Директор Хоу, вы думаете, что я хочу подкупить вас?”-Переспросил Фэн Ю.
 
 “Я пытаюсь сказать вам о том, что если вы хотите потратить меньше, то нужно произвести полную оплату сейчас, тогда мы уладим импортные документы. Вы упомянули, что если эта машина будет заказана для военных, Вы сможете быть освобождены от уплаты налогов. Налоги на такую тяжелую технику очень высокие.”
 
 Что? Освобождение от налогов?
 
 Хоу Хайтао рассмеялся. Он подумал, что Фэн Ю хотел подговорить его сообщить более высокую сумму вышестоящим за дополнительные средства.
 
 Хоу Хайтао не хотел этого с самого начала. Но когда он услышал объяснение Фэн Юя, то почувствовал сожаление. Он сожалел о том, что не смог проявить свой честный характер как член партии!
 
 Фэн Ю добавил: "С каких пор я тайно дарю подарки чиновникам и агентствам? Я всегда делал это открыто. Вы упомянули ранее, что вам нравится военная бутыль из Советский Союз. Я специально попросил своих знакомых найти ее. Она выдавалась только генерал-майору и вышестоящим по званию.”
 
 Глаза Хоу Хайтао сверкнули. Он оказался перед дилеммой. Должен ли он принять этот дар.
 
 В конце концов, дьявол внутри него победил. Я успею показать свой честный характер как член партии в следующий раз!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705904
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 Получив подарок от Фэн Юя, Хоу Хайтао сразу повеселел.
 
 “Я готовлю документы на ввоз? Это прекрасно. Тогда цена будет намного ниже?”
 
 “Намного ниже? Директор Хоу, самое большее, что я могу сделать, это не учитывать налоги. Все остальное не в моих силах. Я бизнесмен, а в таком деле главное-зарабатывать деньги.”
 
 “Менеджер Фэн, мы военный завод. Эта печь позволит улучшить военные стандарты нашей страны. Разве вы не можете внести свой вклад в развитие Китая как китаец?"-Хоу Хайтао попытался использовать патриотизм, чтобы снизить цену. Он уже использовал этот метод на переговорах с несколькими бизнесменами.
 
 Если вы не снизите цену, значит вы не патриот!
 
 К сожалению, этот метод работал на других, но не на Фэн Юе! Патриотизм? Снижать цену - значит быть патриотом?
 
 “Директор Хоу, вам не нужно мне это говорить. Я бизнесмен, и для меня невозможно не заработать денег. Я покрою расходы на транспортировку этой печи. Вы просто передадите мне акции вашей машиностроительной компании и 15 миллионов рублей.”
 
 “Что? Акции машиностроительной компании стоят не меньше 8 миллионов рублей, а мне надо заплатить ещё 15 миллионов сверху? Эта подержанная печь стоила больше 20 миллионов рублей, ещё и с налогами?”-Хоу Хайтао подпрыгнул и закричал.
 
 Фэн Ю проигнорировал его и молча поднял чашку с чаем: "Сяо Лю, пожалуйста, подлей еще воды.”
 
 Хоу Хайтао тяжело дышал. Это мой кабинет, а Сяо Лю-мой секретарь!
 
 “Менеджер Фэн, ваше оборудование подержанное, и все знают, что подержанные товары ничего не стоят. Как вы можете ставить цену выше, чем на совершенно новую машину?”
 
 “Вы говорите о новых машинах образца 1970-х годов? Вы хотите их? Это дешево. Вы передадите мне акции машиностроительной компании, а я достану вам эту модель. Раз вы не хотите эту печь, я найду других покупателей.”
 
 Фэн Ю взглянул на Хоу Хайтао. Между обеими моделями наблюдалась существенная разница в производительности и эффективности. Как цены на них могут быть одинаковыми? Совершенно новый Alto не может сравниться со вторым или даже третьим Mercedes Benz!
 
 “Не надо, не беспокойтесь. Вы можете ещё снизить цену? 15 миллионов рублей-это слишком много для моего завода. Как я могу раскошелиться на такую сумму?”
 
 Фэн Ю неохотно согласился: "Хорошо. Поскольку мы уже не в первый раз работаем вместе, я не буду слишком многого с вас просить. Обменный курс между юанем и рублями сейчас составляет 1 рубль к 6,3 юаня. Я округлю до 6 RMN. Просто дайте мне 90 миллионов юаней и все.”
 
 Рубль тогда дорожал, а юань обесценивался. В прошлом году курс был 1 рубль - 6 юаней. Теперь 1 рубль - 6,3 юаня. В конце года произойдет очередная корректировка курсов валют, и рубли начнут обесцениваться.
 
 “90 миллионов? Это слишком дорого. Она столько не стоит! Цена должна быть на уровне 15 миллионов долларов.”-Хоу Хайтао покачал головой.
 
 Черт возьми, этот старик очень хорош в торге. Если взять за основу текущие обменные курсы, этот старик просил 40% скидку от цены Фан Юя.
 
 На самом деле, даже с этой 40% скидкой, Фэн Ю все еще имел прибыль, но она была слишком мала и совершенно не пропорциональна его инвестициям. Кроме того, 15 миллионов долларов США были эквивалентны всего лишь 9 миллионам рублей. Фэн Юю предстояло найти ещё 4 миллиона.
 
 У Tai Hua Trading больше не было денег, а Фэн Ю не мог оставаться должен Кириленко, поскольку ему нужно будет работать с ним в будущем. Идеальная цена для Фэн Юя - 13 миллионов рублей. Кириленко покроет транспортные расходы, а общая сумма сделки составит 13 миллионов рублей. Фэн Ю хотел только акций машиностроительной компании в качестве прибыли!
 
 Но если он мог заработать больше, почему бы и нет? Его усилия все таки тоже стоят денег!
 
 "Директор Хоу, если вы продолжите, то сделка отменяется. Я не беспокоюсь о том, что это оборудование никто не купит!”
 
 Хоу Хайтао: “……”
 
 Когда он начинал торговаться, Фэн Ю говорил, что продаст печь другому заводу. Кто вообще вёл переговоры таким образом? Однако этот метод все еще был эффективен против Хоу Хайтао.
 
 Авиационный завод проектировал и производил самолеты. Имея такую печь, они могли бы производить необходимые конструкции сами. Это позволит значительно снизить издержки и не испугать Европу и США введением торгового эмбарго в отношении Китая.
 
 Прямо сейчас авиационный завод проектировал новый самолет, и необходимые материалы могли разрабатываться только в лаборатории и то, в ограниченном количестве, поскольку стоимость была слишком высока. Имея ультрамодную, приведённую в действие электрической печь, они смогут понизить цену материалов.
 
 Хоу Хайтао пообещал начальству, что сможет снизить стоимость нового реактивного двигателя, а он не доберётся до этой печи, то не выполнит обещание.
 
 Опозориться это не большая проблема. Но если он не сможет выполнить то, что обещал, у него будут большие неприятности!
 
 "Управляющий Фэн, доходы авиационного завода за прошлый год были не очень большими, к тому же мы должны отдавать часть наших доходов вышестоящим лицам. Цена, которую вы предложили, действительно слишком высока. Я сдержал свое слово и сотрудничал с вами, когда вы хотели акции машиностроительного завода. Разве вы не должны дать мне хотя бы небольшую скидку?”-спросил Хоу Хайтао.
 
 Фэн Ю усмехнулся: "Вы говорите так, как будто авиационный завод не получает никаких денег. Когда вы покупали эти акции, я уже дал вам огромную скидку. Если бы я не помог вам додумать эту идею, начальство забрало бы большую часть Валей прибыли. Где вы возьмёте деньги на печь?”
 
 “А как же увлажнители воздуха и вентиляторы? Вы создали завод электрических приборов Тай Хуа, а наш завод потерял очень много прибыли. Я что-нибудь говорил об этом? Я даже помог вам убедить Ли Шию. Вы действительно думаете, что он бы просто молчал, если бы не я?”
 
 Фэн Ю сделал “убедительное " выражение лица и продолжил: “Хорошо. Директор Хоу, я снижу цену на 500 000 рублей. Тогда я не заработаю ни цента на этой сделке!”
 
 Счастье Хоу Хайтао было недолгим, когда он услышал, что скидки была настолько маленькой. Эта цена была слишком далека от его ожиданий.
 
 Хоу Хайтао начал перечислять случаи, когда он помогал Фэн Юю. Он упомянул о всем, о чем только мог.
 
 Фэн Ю медленно понижал цену. Наконец, он согласился на 14 миллионов рублей, и отказывался сдвинуться с места. При большей скидки Фэн Ю понесёт убытки. Он уже снизил цену на 1 миллион рублей. Это целых 6 миллионов юаней!
 
 Что бы ни говорил Хоу Хайтао, Фэн Ю больше ни на что не согласится. Он снова стал угрожать продать печь другим заводам.
 
 “Директор Хоу, я включил в цену даже соответствующие технологии, а вы все равно продолжаете торговаться? Давайте будем честны. Если я продам эту печь на торгах, как думаете, она принесет мне меньше 20 миллионов рублей? Да, у нас хорошие отношения, но бизнес есть бизнес, если вы, конечно, не согласны еще на одно условие!”
 
 "1 условие. Я соглашусь хоть на 10 условий, если вы согласитесь снизить цену ещё больше!”
 
 “Хорошо. Запомните свои слова. Не пожалейте о них! Я хочу, чтобы вы……”
 
 “Это ... вы об этом?”
 
 “А почему бы и нет? Мы оба выиграем от такой сделки. У меня есть только одно дополнительное условие, и тогда я снижу цену еще на 500 000 рублей.”
 
 Хоу Хайтао немного поколебался: "на 1 миллион рублей. Акции машиностроительной компании и 13 миллионов за вашу печь и сопутствующие технологии!”
 
 Фэн Ю стиснул зубы и сказал: "Хорошо. 13 миллионов рублей!”
 
 В его сердце Фэн Юй прыгал от радости. Он не потратил ни цента на приобретение акций машиностроительной компании. Кириленко и режиссеру Хоу даже пришлось поблагодарить его. Эта сделка того стоила!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705905
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 Выходя из кабинета Хоу Хайтао, Фэн Ю держал в руках небольшую металлическую банку. Я же дал тебе советский кувшин, разве ты не должен дать мне что-то взамен? Многие люди видели, как я его принес. Не боишься, что они начнут говорить у тебя за спиной?
 
 Эти чайные листья были ещё лучше, чем чай, который Фэн Ю пил в офисе Чжан Жуйцяна.
 
 Сначала Фэн Юю нужно было перевести оплату Кириленко. Он должен показать ему свою искренность, чтобы тот помог ему найти и купить другую технику. Может быть, в будущем Кириленко свяжется с ним, чтобы продать целую партию оружия!
 
 …
 
 Компания Тай Хуа Трейдинг получила звонок от доктора Чжэн Баоцзюня. В этом году CCTV решили собрать всех рекламодателей с прошлого года, чтобы обсудить этот!
 
 Когда Фэн Ю услышал это, он был потрясен. Рекламный аукцион перенесли. Может быть, это закрытые торги?
 
 Он попросил более подробную информацию и вздохнул с облегчением. Все рекламные места были зарезервированы для тех же рекламодателей, что и в прошлом году. Однако ставки выросли. Если кто-то из рекламодателей откажется от своих рекламных промежутков, остальные смогут принять участие в торгах.
 
 Если это действительно так, то для Фэн Юя это хорошая новость. У него было 4 рекламных слота в прайм-тайме, спонсорские программы и слоты на других каналах CCTV. Он наверняка купит их все снова, и даже ещё больше. Еще через месяц будет одобрен патент на безлопастный вентилятор, и ему понадобится реклама!
 
 Фэн Ю надеялся, что найдутся люди, которые откажутся от своих рекламных минут. Он мог бы согласился на более высокую ставку. Отлично, если в будущем CCTV будет использовать такую модель продаж. Тогда Фэн Ю сможет купить 4 рекламных слота в прайм-тайм.
 
 После подачи заявления он вышел из школы и уехал в Пекин один. В Тай Хуа трейдинге было еще много дел, поэтому Ву Чжиган должен был присматривать за компанией.
 
 Когда Фэн Ю добрался до Пекина, было четыре часа дня. Он сел в такси, но водитель увидел, что Фэн Ю был молод и хотел поехать в такое далекое место, поэтому отказался его везти. В конце концов, Фэн Ю бросил водителю банкноту в 100 юаней, и тот довез его до места назначения.
 
 В наши дни люди за пределами столицы были жутко богаты!
 
 Фэн Ю регистрировался в отеле, расположенном рядом с офисом CCTV, когда увидел знакомое лицо.
 
 Этот человек был не из города Бин. Он был из Ханчжоу. Фэн Ю узнал его потому, что этот парень через 10 лет станет одним из самых богатых людей Китая, а также номером один в индустрии напитков!
 
 Компания этого человека давала объявление в CCTV в конце прошлого года. Но временной интервал был не во время прайм-тайма, и Фэн Ю ничего не заметил.
 
 “Мистер Чжун? Вы мистер Чжун?”-С энтузиазмом спросил Фэн Ю.
 
 Чжун Цинсянь повернулся. В Китае было не так уж много было людей с фамилиями Чжун. Однако, когда он обернулся, то увидел молодого человека лет 20, который протянул ему обе руки для рукопожатия. Возможно, этот паренёк тоже был боссом какой-то компании, однако он был уже слишком молод.
 
 “Привет. Как мне к вам обращаться?”
 
 Фэн Ю достал свою визитную карточку и передал ее Чжун Цинсяну, тот сделал то же самое.
 
 Фэн Ю внимательно посмотрел на визитку Чжуна и чуть не рассмеялся вслух. И этот человек действительно станет успешным бизнесменом в будущем. Его компания даже будет конкурировать с Coca-Cola и Pepsi!
 
 Пейте Ле-ха-ха, и ужин станет лучше!
 
 Из-за этого рекламного слогана многие родители покупали напитки Le Ha Ha health supplement для своих детей потому что боялись, что дети будут пропускать прием пищи и это повлияет на их рост.
 
 Эта компания Le Ha Ha только начала развивать свой собственный бренд, и у них, должно быть, было недостаточно средств. Фэн Ю не был уверен, есть ли у него шанс инвестировать. Следующие 3 года, как ни как, будут бумом индустрии здоровья!
 
 Напитки в качестве дополнения к здоровому питаю были самыми популярными. Они приносили огромное количество прибыли, а руки сводило судорогой после подсчета денег!
 
 Чжун Цинсянь посмотрел на визитку с именем в своих руках. Генеральный Директор Международной Торговой Компании Тай Хуа, Фэн Ю. Он уже слышал об этой компании. Адрес фирмы находился в городе Бин, и он, естественно, не знал этого молодого человека.
 
 Чжун Цинсянь посмотрел на обратную сторону визитку с именем и был удивлен!
 
 Продукты: электрические вентиляторы, увлажнители, мотоциклы Songjiang, импорт машинного оборудования Советского Союза!
 
 Этот электрический вентилятор был очень популярен два года назад. У него были такие и в офисе, и дома. Неудивительно, что ему запомнилась эта компания. Что касается увлажнителей воздуха, то он уже видел их рекламу на CCTV и слышал, что они были очень популярны в северо-восточном регионе.
 
 этот парень выпускает ещё и мотоциклы, в рекламных роликах которых снимались известные телезвезды. Он и сам купил себе такой в этом году!
 
 Импорт из Советского Союза? Для этого нужны хорошие связи. Даже если у вас предостаточно денег, без связей вы не сможете ничего получить.
 
 А этот Фэн Ю был не простым!
 
 Ему стало любопытно. Продукты Tai Hai Trading не имели ничего общего с его оздоровительными напитками. Почему этот Фэн Ю обратился к нему? Кроме того, как он узнал его?
 
 “Итак, вы-торговый агент Тай Хуа, Менеджер Фэн. Я слышал ваше имя. Вам что-нибудь нужно?”
 
 Слышал обо мне? Фэн Ю задумался. Это я должен быть тем, кто слышал о тебе. Все напитки, которые ты продавал, были жутко популярны в Китае. Даже Кока-Кола и Пепси не смогли бы тебя превзойти. В прошлой жизни Фэн Ю видел его фотографии только по телевизору, в газетах и интернете. На этот раз он наконец-то встретился с Чжун Цинсяном лично!
 
 “Мистер Чжун, Вы тоже идёте на конференцию CCTV? Как насчет того, чтобы поужинать и выпить пару стаканчиков чуть позже?”
 
 Чжун Цинсянь никого здесь не знал. Если Фэн Ю не согласится, то ему придется ужинать в одиночестве. К тому же его компании не хватало средств, и у него не было достаточно денег. Он собирался пойти в придорожный ларек за миской лапши. А тут, Фэн Ю пригласил его на ужин, и должен был угостить. Но тогда, завтра он должен будет вернуть угощение. На этот раз он понесет дополнительные расходы.
 
 Фэн Ю не дал Чжун Цинсяну шанса себя отвергнуть. Поскольку у него не было багажа, а был только бумажник, он вытащил Чжун Цинсянь из отеля.
 
 Тот чувствовал беспомощность. В глубине души он молился, чтобы Фэн Ю не повёл его в какой-нибудь шикарный ресторан. Подойдёт что-нибудь попроще. Даже ресторан в отеле. Главное, чтобы это было не слишком дорого.
 
 Но все пошло не так, как он хотел. Фэн Ю потащил его через улицу в ресторан Little Sheep Hotpot.
 
 Little Sheep Hotpot это новая сеть ресторанов, которую открыли за прошедшие два года. Возможно там не так вкусно, как в том 100-летнем ресторане, но еда точно была хорошей и дорогой!
 
 Приди они немного позже, и начался бы час пик, и они не смогли бы сесть.
 
 Фэн Ю передал меню Чжун Цинсяну, чтобы тот сделал заказ. Чжун взглянул на цены. В глубине души он уже все рассчитывал и заказал только тарелку баранины и 2 тарелки овощей.
 
 Фэн Ю взглянул на него. Как это возможно? Этих блюд не хватит даже на одного. Он забрал меню, и открыл ту страницу, на которой были только мясные блюда.
 
 Он показал ее официантке и показал пальцем: "это, это и это.”
 
 Когда она захотела записать заказ Фэн Юя, тот ее остановил: "это блюда, которые я не хочу. Принесите все остальное!”
 
 Официантку аж тряхнуло от удивления, но она тут же согласилась. Девушка не удержалась и украдкой взглянула на Фэн Юя. Откуда взялся этот человек? Она уже очень долго работала официанткой, но это был первый раз, когда она видела, чтобы кто-то заказывал что-то подобное. Богатый!
 
 Чжун Цинсянь подумал, что Фэн Ю заказал только 3 тарелки мяса. Это он мог понять. Но когда Фэн Ю произнес следующую фразу, он был потрясен.
 
 Значит, все жители Северо-Востока заказывают еду таким образом?
 
 У Чжун Цинсяня был горький привкус во рту, а его сердце кровоточило. Эти блюди стоили больше, чем его месячные расходы на еду. А завтра он будет должен сам угостить Фэн Юя в знак благодарности...
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705906

    
  





  Экстраординарный гений Глава 200


  

    
      Глава 200
 
 Так как делать было больше нечего, Чжун Цинсянь просто хорошо покушал. Поскольку на следующий день им предстояло подписывать контракт, они заказали только пиво. Чжун Цинсянь вздохнул с облегчением. Он думал, что все жители Северо-Восточного региона просто пьют байцзю и боялся, что напьется раньше этого молодого человека.
 
 Чжун Цинсянь заметил, что Фэн Ю был немного странным. За ужином он продолжал расспрашивать о делах Ле-ха-ха. Если бы тай Хуа трейдинг занимался производством напитков, он бы заподозрил, что этот парень намеренно собирает информацию о его компании.
 
 “Мистер Чжун, я вижу потенциал компании Ле-ха-ха. Но не слишком ли мал ваш нынешний масштаб? Эффекты рекламы CCTV очень хороший, вы не должны беспокоиться о своих продажах. Однако производство должно быть в состоянии за ними поспевать. На северо-востоке очень трудно найти купить ваши напитки на рынке.”-Фэн Ю направил разговор туда, куда хотел.
 
 “Мы уже думаем о том, как получить кредит и увеличить объём выпуска. Однако нам все равно приходится тратить деньги на рекламу, расширять завод и закупать сырье. Нам действительно не хватает средств."-Чжун Цинсянь и сам понимал, что должен расширить свои операции. Эффект рекламы на CCTV увеличил популярность его продукции, и спрос перевешивал предложение. Однако у него не было денег!
 
 Фэн Ю наконец показал свой лисий хвост. Он придвинулся ближе к Чжун Цинсяну и чуть ли не шепотом сказал: "у меня есть деньги!”
 
 Чжун Цинсянь положил палочки на стол. Он наконец понял, почему Фэн Ю задавал так много вопросов о его компании. Он ею действительно заинтересовался. Менеджер Фэн, что вы имеете в виду?”
 
 “Мистер Чжун, вы готовы принять мои инвестиции? Я не могу сказать, что у меня много денег, но проблем с выделением 8 или 10 миллионов на инвестирование в компанию Le Ha Ha у меня не возникнет. Таким образом, вы сможете ускорить расширение производства и стать лидером в индустрии оздоровительных напитков. Реклама тоже не пройдёт впустую и все поможет облегчить финансовое давление компании. Таким образом, ни ваши сотрудники, ни вы, не будете ощущать такого давления.”
 
 Чжун Цинсянь натянул рукава, чтобы скрыть свой старый изношенный свитер. У него не было денег на расширение компании. Излишне говорить о сотрудниках, которые работали на него, доверяя красивой картине будущего, которое он им описал.
 
 Но это было лишь временным решением. Если компания столкнется с проблемами в этом году, начнутся проблемы с денежными потоками и он обанкротится!
 
 Но в памяти Фэн Юя такого не было. Продажи Le Ha Ha в этом году превысят 100 миллионов и они станут лидером индустрии детских оздоровительных напитков. Это также приведет к тому, что Чжун Цинсянь станет увереннее, а банки будут готовы предоставить его компании больше денег.
 
 Но сейчас у Чжун Цинсяня не было выбора, кроме как рассмотреть предложение Фэн Юя. Это все делалось ради того, чтобы обеспечить компании стабильность и избежать рисков. Более того, даже если Фэн Ю купит долю в его компании, он все равно останется главным акционером. С новой долей капитала Le Ha Ha сможет расширить масштаб и захватить большую долю рынка. Доходы вырастут, а возможность убытком снизится.
 
 Чжун Цинсянь достал сигареты. Фэн Ю посмотрел на пачку. Это были дешевые сигареты, по 2 юаня за пачку. Он даже не ожидал, что один из богатейших людей Китая в будущем, изначально был таким обездоленным.
 
 “Спасибо, я не курю.”
 
 Чжун Цинсянь убрал предложенную Фэн Юю сигарету обратно в пачку и закурил сам. Он сделал глубокую затяжку.
 
 Фэн Ю промолчал и сделал глоток пива. Он ждал, что Чжун Цинсянь задумается. В будущем индустрия напитков была очень прибыльной отраслью, особенно на рынке Китая. Здесь было много успешных людей.
 
 Молоко, йогурты, кофе, энергетические напитки, травяной чай, газированные напитки, оздоровительные напитки и др. Какие напитки не приносят денег?
 
 Однако среди всех этих компаний, Le Ha Ha Company стала лидером индустрии Китая за несколько лет. Даже знаменитый травяной чай, появившийся гораздо позже, не смог соперничать с Le Ha Ha!
 
 Если бы Фэн Ю мог стать акционером этой компании, то в будущем Le Ha Ha имел бы возможность стать лидером на рынке Китая и получить возможность выйти на мировой уровень.
 
 Теперь все сводилось к решению Чжун Цинсяня. Если он сделает правильный выбор, то все от этого выиграют. Если он сделает неверный выбор, то они станут конкурентами. Со знаниями Фэн Юя о будущем и его финансовой мощью, Le Ha Ha не добьётся того же успеха, что был в его предыдущей жизни!
 
 “Менеджер Фэн, могу я немного подумать? Компания принадлежит не только мне, поэтому это нужно обсудить с остальными. Я дам вам ответ как только смогу.”
 
 Докурив сигарету, Чжун Цинсянь дал Фэн Юю такой ответ. Фэн Ю был слегка разочарован. Но этот парень не отверг его сразу же, а это означало, что шанс есть.
 
 “Конечно. Но я надеюсь, что вы сможете дать мне ответ как можно скорее. Фармацевтическая фабрика в городе Бин в настоящее время активно распространяет напитки детей. Продукция фармацевтической компании будет воспринята общественностью лучше. Если вы не дадите мне ответа, то я вложу деньги в неё.”
 
 Фэн Ю ясно дал понять свои намерения. Если вы хотите, мы можем сотрудничать и зарабатывать деньги вместе. Если нет, я найду кого-нибудь другого. Что касается того, какие напитки здоровья выпускает фармацевтический завод города Бин, Чжун Цинсянь понятия не имел.
 
 Да и сам Фэн Ю тоже. Он все придумал. В его предыдущей жизни, фабрика города Бин начала выпускать питьевой глюконат кальция и цинка. Реакция рынка на эти напитки тоже была отличной, в результате чего завод заработал довольно значительную сумму. Но это было много лет спустя. Фэн Ю сказал все это только для того, чтобы оказать некоторое давление на Чжун Цинсянь.
 
 Они оба больше почти не разговаривали и быстро закончили кушать. Вернувшись в свой гостиничный номер, Фэн Ю достал из сумки временный прейскурант. Это была таблица реклам CCTV, подготовленная накануне. Она не включала всё рекламное время, но то, что хотел Фэн Ю, там было.
 
 Она начал примерно все прикидывать. Он продлит контракт на те рекламные слоты, которые купил в прошлом году, а если у него останется лишние деньги, то нужно будет выкупить что-нибудь ещё.
 
 Чжун Цинсянь позвонил в свою компанию, чтобы узнать о текущем финансовом положении и показателях продаж. Он раздумывал, стоит ли соглашаться на предложение Фэн Юя. Если да, то сколько акций он должен продать?
 
 Хотя компанию Le Ha Ha создали трое людей, Чжун Цинсянь был главным акционером, у него было более 60% акций. Последнее слово оставалось за ним. Когда он сказал Фэн Юю, что ему нужно поговорить с другими акционерами, он просто пытался дать себе время тщательно все обдумать.
 
 На следующее утро, умывшись, Фэн Ю посмотрел на себя в зеркало. Волосы на его лице стали гуще и длиннее. Теперь он выглядел более зрело, и был доволен своей внешностью. Он стал гораздо мужественнее, чем раньше.
 
 Когда Фэн Ю открыл дверь своей комнаты, Чжун Цинсянь, который жил в комнате по диагонали, тоже вышел. Они вместе позавтракали и поболтали по дороге в конференц-зал.
 
 Конференц-зал уже был заполнен людей. Все сидели вместе, болтая и пытаясь выяснить, какие слоты каждый из них купил в прошлом году, сколько они заплатили и какой у кого был бюджет в этом. У Фэн Юя и Чжун Цинсяня там не было друзей, и они сидели вместе, ожидая начала.
 
 "Все, Пожалуйста, успокойтесь...... я объявляю, что конкурс CCTV на рекламные слоты официально начинается!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/705907
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 Ведущим конференции был Чэн Баоцзюнь из рекламного отдела, но помимо него здесь присутствовал заместитель управляющего телевизионной станцией. Фэн Ю понял, что заместитель пришел просто поболтать. Он произнес длинную речь, которая не имела совершенно никакого отношения к сегодняшнему событию!
 
 Чэн Баоцзюнь отметил, что в этом году будут внесены некоторые изменения в рекламные контракты. Во-первых, сделки продлятся до конца следующего января, независимо от того, когда закончится текущий контракт.
 
 Во-вторых, увеличатся ставки на рекламу. В среднем на 30% , а 4 рекламных слота Фэн Юя на все 50%!
 
 В-третьих, те, кто купит рекламные слоты в этом году, будут иметь приоритет в следующем. Это было очень интересное условие. Но Фэн Ю предположил, что в следующем году в рекламный контракт будут внесены изменения. Возможно даже объявят аукцион.
 
 Когда Чэн Баоцзюнь закончил говорить, все зашептались между собой, а Фэн Ю посмотрел на Чжун Цинсяня и спросил: "Господин Чжун, насколько выросли рекламные сборы вашей компании?”Тот сильно нахмурился и вздохнул: "30%. Почему они так сильно повысили ставки?”
 
 Финансы его компании и так были очень стеснены, а ему нужно было расширять завод, покупать новые производственные мощности, больше сырья и т.д. Все это требовало денег. Он, конечно, предполагал, что цены на рекламу увеличатся, но не на 30 же процентов.
 
 "Это не так уж много.”
 
 Когда Чжун Цинсянь услышал, что сказал Фэн Ю, он спросил его: "это не много? Насколько выросли рекламные сборы вашей компании?”
 
 Чжун Цинсянь совсем не обратил внимания на другие компании.
 
 Фэн Ю показал ладонь: "немного. Только на 50%!”...
 
 50%, и вы говорите, что это не много? Этот Фэн не хочет продолжать рекламу своих товаров, или он достаточно богат, чтобы игнорировать такой ценник?
 
 “Менеджер Фэн, я вспомнил, как вы упомянули, что у вашей компании несколько рекламных слотов.”
 
 Фэн Ю сосчитал их по пальцам и ответил: “Да. На CCTV 1 - 4. Все они подорожали на 50%. На CCTV 2 - 2 слота, которые подорожали на 30%, на CCTV 3 - 1 слот, который подорожал на 10%. В этом году рекламные сборы снова обойдутся мне больше чем в 5 миллионов юаней.”
 
 Глаза Чжун Цинсянь расширились от шока. 5 миллионов юаней? Снова? Означает ли это, что в прошлом году его реклама была столь же дорогой?
 
 “Менеджер Фэн, сколько вы потратили на рекламу за год?”“Немного. CCTV, провинциальные телеканалы, газеты, знаменитости и т. д. Общая сумма в прошлом году составила около 10 миллионов.”
 
 Около 10 миллионов? Он говорил так, будто 10 миллионов-это 1000 юаней.
 
 Чжун Цинсянь внезапно понял, что Фэн Ю не преувеличил, когда сказал, что может инвестировать 10 миллионов. У него действительно были на это возможности!
 
 Сотрудничество с такой мощной компанией было бы хорошим шагом, но в то же время и плохим. Фэн Ю имеет не только деньги, но еще и прочные связи. Компания Le Ha Ha могла бы получить поддержку, чтобы развиваться быстрее. Однако боссы сильных компаний, как правило, всегда хотят все контролировать. Существовала вероятность, что в будущем его компанию отнимут.
 
 Он хотел развивать Le Ha Ha, но не отдавать ее. Он хотел иметь последнее слово в компании.
 
 “Мистер Чжун, секундочку. Это первый рекламный слот моей компании.”-Фэн Ю поднял руки и крикнул: "Тай Хуа Трейдинг продолжит контракт.”Все обернулись и стали искать обладателя столь молодого голоса. Этот рекламный слот был самым дорогим на сегодняшний день. Многие рекламодатели заметили, что кричал молодой человек лет 20-ти. Кто был главным в этом Тай Хуа? Почему он не приехал лично на такое важное мероприятие? Это что, сын босса?
 
 Через некоторое время заговорили о еще одном слоте, который подорожал на 50%. И Фэн Ю снова поднял руку и крикнул: "Тай Хуа трейдинг будет продолжать контракт!"
 
 Эта компания так богата. Ставки повысились на 50% , но они все равно хотят выкупить больше одного слота?
 
 Третий и четвертый слоты, которые подорожали на 50%, называли последовательно, и ко всеобщему удивлению, они снова принадлежали Tai Hua Trading!
 
 В этот момент все вспомнили, что в такой временной промежуток транслировалась реклама мотоциклов Songjiang. Может быть, это Tai Hua Trading является дочерней компанией Songjiang Motorcycles?
 
 В общей сложности было 6 слотов, которые подорожали на 50%, и Tai Hua Trading владела 4 из них. Остальные 2 слота также остались у своего владельца.Эффекты рекламы все отлично увидели ещё в прошлом году. Все рекламодатели в CCTV имели высокие доходы. Однако некоторым повезло меньше. Возникали проблемы с качеством продукции, и это приводило к тому, что компании несли убытки. Теперь, когда цены на рекламу выросли, им ничего не оставалось, как сдаться и запустить рекламу на провинциальных телеканалах.
 
 Первый раунд тендера закончился. Во второй половине дня они произведут платежи и подпишут контракты. Завтра заинтересованные компании будут соревноваться за свободные слоты.
 
 Подписание договора происходило не в соответствии с порядком рекламного времени, а согласно рекламным расценкам. Фэн Ю был первым человеком, который вошел в офис рекламного отдела, чтобы подписать контракт с Чэн Баоцзюнем. Контракт был рассчитан до следующего января. В декабре должен был состояться еще один раунд тендера на рекламные места следующего года. Все происходило не совсем так, как в первоначальной истории.
 
 “Шеф Чэн, почему мне кажется, что CCTV настроены против меня? Почему ставки на слоты именно моей компании увеличились больше всего?”-Спросил Фэн Ю, подписывая контракт.
 
 “Управляющий Фэн, все не так, как вы думаете. Подорожание ставок основано на рейтингах. Временные интервалы вашей компании - это все интервалы прайм-тайм, поэтому прирост был самым высоким. Обратите внимание на цены на CCTV 2 и 3. Они не так уж и подорожали.”
 
 Черт. Как вы можете сравнить CCTV 2 и 3 с CCTV 1? Канал под номером 3 даже не транслируется через спутник!
 
 “Шеф Чэн, это подорожание создаст нагрузку на финансы моей компании.”
 
 Чэн Баоцзюнь заметил, что у Фэн Юя были какие-то просьбы. Если он не подпишет контракт, и перепродаст слоты другим компаниям, его начальство будет недовольно!
 
 “Хорошо, что вы предлагаете? Мы можем все обсудить.”
 
 “Вы поймите, я не жадный. Просто продайте еще 3 слота моей компании.”- Фэн Ю достал бланки, которые приготовил утром, и показал Чэн Баоцзюню. Он обвел кружками все слоты, которые ему были нужны.
 
 Чэн Баоцзюнь смотрел на него широко раскрытыми глазами. Разве не вы только что сказали, подорожание создаст нагрузку на финансы вашей компании? Это вы то хотите купить еще 3 слота?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/750625
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 Фэн Ю был самым крупным клиентом CCTV, и Чэн Баоцзюнь серьезно забеспокоился, что этот парень откажется от сделки. Поэтому он мог только согласиться с его просьбой. Он пообещал Фэн Юю, что даст ему еще 3 рекламных слота.
 
 В тот вечер Чжун Цинсянь хотел угостить Фэн Юя в ответ. Он искал ресторан, который был примерно того же уровня, что и тот, в который он его сводил. С черным бумажником в руке он вошел в ресторан вместе с Фэн Юем и снова увидел причудливый стиль его поведения. Фэн Ю перелистнул на случайную страницу меню и указал на несколько блюд, которые он не хотел, заказав все остальное! Чжун Цинсянь в этот момент действительно захотел плюнуть ему в лицо. 
 
 Нас всего двое, как мы столько съедим? Фэн Ю продолжал просить его больше есть и пить. Чжун Цинсянь изо всех сил старался доесть все. Он не был расточительным человеком.Примерно через полчаса Чжун Цинсянь уже объелся. Он увидел, что на столе еще куча еды, и почувствовал тошноту. Он воспользовался туалетом как предлогом, чтобы выйти из-за стола и направился к стойке, желая оплатить счет.
 
 “Сэр, ваш столик уже был оплачен сверх положенного. Если вы скоро уезжаете, мы дадим вам сдачу.”-Чжун Цинсянь только потянулся за бумажником, когда услышал слова официанта. Сначала он обрадовался и подумал, что кто-то другой оплатил их счет по ошибке, но потом все понял, и смутился, когда вспомнил, что Фэн Ю ходил в туалет раньше.Ему стало сильно неловко. Фэн Ю был намного моложе его, и в этот раз он сам пригласил его на ужин. Ему казалось, что он использует маленького ребенка в своих интересах.
 
 “Менеджер Фэн, зачем вы заплатили за ужин, это ведь я вас пригласил.”- Чжун Цинсянь потянулся за бумажником, чтобы вернуть деньги Фэн Юю. Однако через некоторое время его рука так и осталась в кармане.Фэн Ю про себя посмеялся, но все же остановил Чжун Цинсянь: “господин Чжун, вы не должны быть так вежливы со мной. Вы можете угостить меня, когда я в следующий раз приеду в Ханчжок.
 
 ”Чжун Цинсянь вынул руку из кармана и смущенно ответил: “Спасибо, что заплатили. В следующий раз я угощаю.”
 
 “Мистер Чжун, мы уже доели. Как насчет того, чтобы выпить чаю в отеле?”Чжун Цинсянь немного помолчал. Он знал, что Фэн Ю хочет поговорить о покупке им доли в своей компании, но он не мог ему отказать. Фэн Ю только что угостил его еще одним ужином, и если он отвергнет его предложение, это плохо скажется на его репутации.
 
 “Мистер Чжун, вы обдумали то, о чем мы говорили вчера? Сколько вам нужно? Назовите цифру."-Фэн Ю хотел заключить эту сделку как можно скорее.В глубине души он улыбался, когда думал о покупке доли Ле-ха-ха.
 
 “Менеджер Фэн, даже несмотря на то, что моей компании сейчас не хватает средств, мы можем получить кредит в банке. Поэтому, даже если я соглашусь позволить вам купить долю в компании, я не смогу дать вам большое количество акций.”-Чжун Цинсянь начал использовать маленькие трюки. Его компания расширяла завод, используя кредиты от банка. Он все еще был должен своим поставщикам деньги за сырье и зарплату рабочим. За последние полгода он и двое других его партнеров не получили ни цента прибыли. Он сказал это потому, что хотел, чтобы Фэн Ю инвестировал, но в то же время он не хотел отдавать ему большую часть акций. 
 
 Он надеялся на то что Фэн Ю согласится,Тот рассмеялся. Раз уж ты так сказал, то не вини меня, если в будущем я заберу себе твою компанию.
 
 “Не проблема. Господин Чжун, сколько вам нужно и сколько акций вы можете мне дать?”“Как насчет 5 миллионов юаней за 10% акций?”
 
 5 миллионов юаней за 10% акций? Это значит, что Ле-ха-ха стоит 50 миллионов юаней! После вычета кредитов и долгов, компания стоила не более 20 миллионов долларов. Этот Чжун Цинсянь тот ещё наглец!
 
 Фэн Ю прищурился и вдруг рассмеялся: “господин Чжун. Я могу легко узнать об активах вашей компании. Я богат, но это не значит, что я буду разбазаривать деньги. Я вкладываю их, чтобы заработать еще больше. За 5 миллионов юаней я готов купить 30% акций!”
 
 “Это невозможно!”-Чжун Цинсянь отклонил предложение Фэн Юя. Даже если он и два его других партнера продадут акции Фэн Юю на основе пропорций, его контроль над компанией будет снижен, а положение как босса окажется под угрозой.
 
 "6 миллионов за 30%.”- Фэн Ю сел на стул и уверенно скрестил руки на груди.“Менеджер Фэн, вы……”
 
 "7 миллионов за 30%!"-Фэн Ю не дал Чжун Цинсяну шанса высказаться и продолжил увеличивать сумму.Дыхание Чжун Цинсяня участилось. Он не ожидал, что Фэн Ю будет вести переговоры таким образом. Кто, черт возьми, мог увеличить цену, даже не дав другой стороне возможности высказаться? Однако он должен был признать, что этот стиль ведения переговоров был эффективным. По крайней мере, у него не было возможности сказать то, что он хотел.
 
 “Менеджер Фэн, количество акций слишком велико.”-Чжун Цинсянь успокоился и, наконец, ответил.
 
 Фэн Ю засмеялся: "господин Чжун. Похоже, что это не та цена, которой вы останетесь недовольны. Вы боитесь, что я выкуплю акции других ваших партнеров и завладею Ле-ха-ха.”
 
 Чжун Цинсянь не смутился, когда Фэн Ю сказал то, что было у него на уме. Да, он думал именно об этом. Он основал эту компанию благодаря собственному упорному труду, и поскольку у него не было средств, ему пришлось взять в партнеры двух своих друзей. Он должен иметь все полномочия на эту компанию!
 
 "10 миллионов за 40% акций. Это будет мое последнее предложение! Не надо так торопиться его отвергать. Я могу включить в контракт дополнительное условие. Если вы не совершите каких-либо серьезных ошибок, вы все равно останетесь законным представителем компании Le Ha Ha, генеральным менеджером и лицом, принимающим решения!”
 
 Золото и деньги имеют ценность, но таланты бесценны.Чжун Цинсянь использовал очень мало капитала, чтобы привести Le Ha Ha к позиции ведущей компании по производству напитков в Китае за 10 лет и оставаться лидером. Только это достижение стоило того, чтобы Фэн Ю вложил в него деньги. Кроме того, Фэн Ю вспомнил, что в этом году продажи Le Ha Ha достигнут более 10 миллионов юаней, и на рынке попрежнему будет перевес спроса над предложением. С его инвестициями производство увеличится, а показатели продаж станут еще выше. Только северо-восточный регион внесет огромный вклад в их прибыль.Норма прибыли для оздоровительных напитков Le Ha Ha была очень высока. Фэн Ю мог бы вернуть свои инвестиции в течение двух лет, а остальное стало бы чистой прибылью. 
 
 Уговорить телезвезд подписать долгосрочный контракт с этой компанией тоже было не сложно. В прошлой жизни одна из дочерних компаний Le Ha Ha подписала долгосрочный контракт с новым, не очень известным певцом. Позже этот певец стал очень известен в Китае, и Le Ha Ha продолжали использовать его в своей маркетинговой стратегии каждый год. Компания заплатила этому певцу за мероприятия, которые он посетит. Когда контракт закончился, этот певец его продлил, даже несмотря на то, что ему сократили зарплату.Чжун Цинсянь был удивителен, когда речь зашла о выборе правильного продукта, понимании рынка Китая, направлении компании, управлении брендом, продажах и т. д.
 
 Если бы Фэн Ю хотел стать его партнером, он бы не возражал, даже если бы у него не было контрольного пакета акций компании. Это было бы лучше для него самого, поскольку такой способной человек отлично бы управлял компанией, а ему не нужно было беспокоиться.Фэн Ю медленно пил свой чай. Он верил, что никто не сможет устоять перед условиями, которые он предлагал! 
 
 10 миллионов юаней за 40% акций и разрешение мне управлять компанией как боссу? Я тоже принимаю окончательное решение? Имея такую сумму, компания может увеличить свои возможности, быстро занять нишу рынка и стать основоположников в индустрии оздоровительных напитков для детей.Чжун Цинсянь снова оказался перед дилеммой……
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 У Tai Hua Trading на самом деле было не слишком много лишних средств. Хотя компания хорошо заработала в прошлом году, она также много потратила на акции. Фэн Ю был не намерен обналичивать свою долю. Акции продавать нельзя, а Фэн Ю все еще должен банку. После Лунного Нового года, начнётся новый финансовый год. Фэн Ю все еще должен заплатить большую сумму процентов. Это приведет к дальнейшему сокращению средств компании. Увеличение рекламных сборов только добавило ему расходов. Но Фэн Ю об этом не волновался. Когда он вернется в Бин, то разделит рекламные сборы в зависимости от продукта. Какая бы компания или заводская продукция ни рекламировалась, они должны были делить расходы на рекламу пропорционально! Особенно это касалось машиностроительной компании. Кроме того, технологии Советского Союза, востребованные моторным заводом, скоро будут на месте. Они принесут Фэн Юю несколько миллионов прибыли, а Кириленко и Ли Шию уладят все вопросы с налогами. Также появится доход от продажи мотоциклов. 
 
 Основываясь на контракте с Ли Минде, Tai Hua Trading погасит платеж в конце месяца. Фэн Ю попрежнему мог легко найти 10 миллионов юаней. Например, используя средства фабрики пищевой промышленности Тай Ху. Чжун Цинсянь все еще не дал Фэн Юю определенного ответа, но пообещал, что все обдумает в течение 3 дней после возвращения в Ханчжоу. Фэн Ю понял, что он уже был достаточно заинтересован его предложением. Он больше ничего не сказал и вернулся в свою комнату, чтобы отдохнуть.
 
 На следующий день, ближе к вечеру, Фэн Ю поехал в офис CCTV. К всеобщему удивлению, он купил 3 самых дорогих рекламных слота. То, как Фэн Ю потратил свои деньги, снова всех шокировало. 
 
 Tai Hua Trading затмила все остальные компании, купила большинство рекламных слотов и снова заплатила больше всех. Остальные рекламодатели узнали, что Tai Hua Trading была компанией, которая продавала увлажнители и мотоциклы Songjiang. Все эти продукты были безумно популярны! 
 
 Все были еще более удивлены, узнав, что этот молодой парень был генеральным менеджером "Тай Хуа трейдинг", а не сыном босса. Это привело к тому, что Фэн Ю покинул CCTV с сумкой, полной именных карточек. Некоторые из которых были частными компаниями, а некоторые-государственными предприятиями. Были даже иностранные компании. Фэн Ю принес с собой 100 именных карточек, но ему этого попрежнему было недостаточно! Ему предстояло еще кое-что сделать в Пекине. Он хотел навестить Болди Чена, чтобы посмотреть рекламу, которую он снимал для фанатов везлопастных вентиляторов. Болди Чен, на самом деле, не хотел брать на себя такого рода работу. Но инвестор его фильма отказался от соглашения в последнюю минуту, и ему не хватало средств. Фэн Ю заплатил ему 50 000 юаней за то, чтобы он снялся в рекламе, которая включала в себя сценарий. Затем он заплатил Болди Чену еще 300 000 юаней, чтобы тот рекламировал его продукт в течение 3 лет. Болди Чен с радостью согласился. Несколько дней назад Чен ездил в Бин снимать рекламный ролик. Все было примерно так же, как и в рекламе мотоциклов. Он помчался обратно в Пекин сразу же после завершения съемок, а в свободное время закончил монтаж. Фэн Ю смотрел рекламу по телевизору. Несмотря на то, что он знал, что это будет забавная реклама, и присутствовал на съемках, он все равно сильно смеялся, когда увидел отредактированную версию. Болди Чен просунул свою лысую голову сквозь лишенную лопастей крышку вентилятора, а с его преувеличенными выражениями лица и забавными мордами эффект рекламы был просто идеальным. 
 
 Второй рекламный ролик тоже был тщательно продуман. Болди Чен надевал парик, который легко сдувался вентилятором. Но эту рекламу они припасут на следующий год. С помощью нового рекламного ролика Фэн Ю увеличит продажи безлопастных вентиляторов. Выбрать Болди Чена было идеальным решением. Китайцы всегда интересовались новыми вещами, а многие богатые люди покупали такие вентиляторы, чтобы просто удовлетворить свое любопытство. 
 
 Рекламный слоган "высокотехнологичные продукты, аристократический стиль" только ещё больше удовлетворит тщеславие этих богачей. Даже если в этом году в Китае продадутся только 10 000, Фэн Ю все равно получит более 10 миллионов прибыли!
 
 …
 
 Вернувшись в город Бин, Фэн Ю стал искать Ли Минде. Контракт на рекламу в CCTV истекал в мае, а так как они собирались его продлять и продолжать транслировать рекламные ролики, Ли Минде должен был заплатить. После Лунного Нового года продажи мотоциклов снова выросли. 
 
 В январе было продано 7000 единиц, в феврале-8100 единиц, а в марте 10 050! Фэн Ю сказал, что это все благодаря рекламе. Если они продолжат рекламироваться на CCTV, после 1 мая продажи увеличатся ещё больше. Не должно быть никаких проблем с достижением цели в 130 000 единиц в этом году, а возможно даже и 140 000! 
 
 Фэн Ю восстановил рекламные слоты, и хотя плата за рекламу значительно возросла, и он купил еще 3 дополнительных слота, срок действия контракта составлял всего от 7-8 месяцев. Общая сумма рекламных сборов составила около 7 миллионов юаней, и ее возместил Ли Минде! Хммм... перепродавать рекламные слоты не так уж и плохо!
 
 В тот вечер Фэн Юю позвонил Чжун Цинсянь, пока он играл в видеоигры с Вэнь Дунцзюнем. Чжун Цинсянь вернулся в Ханчжоу и обсудил сделку со своими партнерами. Их фабрика нуждалась в расширении, увеличении производительности и покупке новых объектов. А все это требовало денег. Они до сих пор не погасили свои банковские кредиты и не смогли получить новые, поскольку у них больше не было активов, которые можно было бы использовать как залог. А получить 10 миллионов юаней в обмен на 40% акций было для них отличной возможностью. 
 
 Чжун Цинсянь рассказал своим партнерам о плюсах и минусах продажи этих акций Фэн Юю. Он сказал им, что они по-прежнему будут контролировать компанию, и Фэн Ю не будет вмешиваться в их оперативные решения. Он всего лишь пришлёт своего финансового представителя посмотреть счета. Когда другие партнеры услышали это, они были вне себя от радости! Они так долго страдали. Сначала дела у компании шли хорошо, но потом их производство не выдержало, и они пострадали. Компания зарабатывала деньги, но они не могли получить ни цента, так как все деньги тратились на расширение существующих объектов. 
 
 Хотя у компании и было светлое будущее, риск попрежнему оставался значительным. Если бы с продажами возникли проблемы и они бы не достигли своего прогнозируемого дохода, у них были бы проблемы с оплатой кредита! А теперь у них будет еще один человек, готовый разделить этот риск, а также ввести средства в компанию. Они смогли бы увеличить выпуск продукции завода и увеличить долю на рынке. Это была беспроигрышная ситуация! 2 партнера всегда хотели, чтобы Чжун Цинсянь нашёл им инвестора. Компания изо всех сил пыталась удержаться на плаву, но теперь, даже поставщик хотел прекратить поставлять им сырье! 
 
 Поскольку все партнеры согласились, чтобы Фэн Ю купил долю в компании Le Ha Ha, Чжун Цинсянь позвонил ему прямо в их присутствии. Фэн Ю попросил Чжуна Цинсяня приехать в город Бин для подписания контракта. Деньги были готовы, но Фэн Ю не мог никуда уехать. Чжун Цинсянь не мог не спросить Фэн Юя о том, возникли ли у него какие-либо проблемы с компанией, а Фэн Ю ответил, что проблем нет. Просто ему все еще нужно ходить в школу. Он больше не мог взять отпуск! 
 
 Чжун Цинсянь: “……” 
 
 Он вдруг понял, что Фэн Ю все еще был старшеклассником! Старшеклассник управляет столь большой компанией? Вот это чудовище!
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 Ли Шицян увидел человека, выходящего из кабинета Фэн Юя, как раз когда сам собирался туда войти.
 
 "Сяо Ю, кто это такой? Я никогда раньше его не видел.”
 
 “Один босс из Ханчжоу. Его зовут Чжун Цинсянь. Я вложил немного денег в его компанию. А ты что опять тут делаешь? Разве ты не должен быть в больнице с моей сестрой?”
 
 Совсем скоро должен был появиться Фэн Даньин. Еще месяц назад Ли Шицян отправил жену в родильный дом. Он подарил несколько коробок сигарет и немного денег руководителям больницы, и они приняли пациентку, которая должна была родить только через 28 дней. Ли Шицян теперь был очень занят. Он ездил туда-сюда, то в больницу, то в компанию. В конце концов, именно Фэн Ю помог ему решить эту проблему. Он дал еще денег самому главному человеку в больнице, и профессиональная медсестра по беременности и родам начала заботиться об этой “особой пациентке”!
 
 Самым неприятным для Фэн Юя было то, что ему приходилось самому готовить ужин. У него не было выбора, так как он не мог привыкнуть к кулинарным навыкам Ли Шицяна! Что касается Вэнь Дунцзюня, то он умел только мыть посуду. 
 
 Ли Шицян сел на диван: "за твоей сестрой присматривают. Я приехал чтобы кое-что проверить. Сегодня контракт подписывают еще два франчайзи.”
 
 Когда Ли Шицян говорил об этом, его лицо сияло от радости. Теперь бренд "Wind and rain" имел все больше и больше франчайзи. Компания даже не нуждалась в продавцах. Франчайзи упорно работали, чтобы повысить продажи. В настоящее время почти не было пустых грузовиков, возвращающихся обратно в город Бин. Было слишком много заказов. Почти 80% городов северо-восточного региона имели франшизы на бренд увлажнителей. Еще через 2 месяца эта цифра составит 100%. Компания стала номер один в трех северо-восточных провинциях. Через некоторое время бизнес расширится на юг, ближе к Пекину, или получит больше франчайзи из сельских городов региона. Ли Шицян был рад, что он решил начать этот бизнес.
 
 “Шурин, если тебе завтра нечего делать, приходи и помоги мне подписать контракт с дистрибьюторами. Ву Чжиган вывел часть персонала из города, чтобы закупить товары.”
 
 “Подписать контракт? У Tai Hua Trading есть новые продукты?"-Ли Шицян был удивлен. Они уже подписали все контракты.
 
 “Я же говорил тебе об этом. Патент одобрен, но нам нужно сначала подписать контракты. В следующем месяце мы доставим товар.”- Фэн Ю передал брошюру Ли Шицяну. Тот посмотрел на неё и был ошеломлен. Он протер глаза и посмотрел на Фэн Юя. Этот вентилятор без лопастей был просто напросто электрическим вентилятором. Почему дистрибьюторская цена такая высокая?
 
 ……
 
 “Мистер Чжао, я слышал, что в марте вы удвоили продажи мотоциклов.”
 
 “Ха-ха-ха, Мистер Хуан, ваши продажи за март тоже очень неплохие. Я не ожидал, что эти мотоциклы будут продаваться так хорошо, особенно учитывая их цену.”
 
 “Господин Чжао, господин Хуан, перестаньте уже хвалить друг друга. Все мы знаем, что вы заняли первую и вторую позиции по продажам. Но в этом году общая позиция продаж все еще не достигнута!”
 
 “Конечно, Старина Джин. Ты просто расстроен, потому что мы не поздравили тебя с получением 3-го места в марте.”-Пошутил господин Чжао.
 
 Эти дистрибьюторы были давними партнерами Tai Hua Trading. Поэтому компания позвонила им и сказала, что скоро запустят новый бытовой прибор. Эти люди сразу же бросились сюда.Они получали прибыль каждый раз, когда работали с Tai Hua Trading! 
 
 Эти люди весело болтали и обменивались информацией между собой. Когда Фэн Ю вошел в конференц-зал, все они сели прямо, и стало так тихо, что в комнате можно было бы услышать падение булавки. 
 
 Фэн Ю был удовлетворен дисциплиной своих дистрибьюторов. Даже самые свирепые люди должны были вести себя хорошо, находясь в Тай Хуа Трейдинг. Тот, кто не хотел подчиняться правилам, мог освобождать своё место. У компании и так была целая очередь из желающих стать дистрибьюторами!
 
 "Это будет новейший продукт, запущенный компанией Tai Hua Trading. Безлопастные вентиляторы!”
 
 Распространители посмотрели на брошюры и были озадачены. Что это такое? Форма верхней части цилиндра. Безлопастный вентилятор? Если у вентилятора нет лопастей, как он может создавать ветер?Образец вентилятора стоял прямо перед их глазами. Фэн Ю включил его. Верхняя часть вентилятора начинала медленно поворачиваться то влево, то вправо.
 
 “Все чувствуют дуновение ветерка? Ветер от этого вентилятора более постоянен, чем от обычного электрического, к тому же он гораздо больше похож на естественный. Он будет пригоден и для старых, и для молодых. Кроме того, этот вентилятор имеет 2 скорости, а верхняя часть может поворачиваться на 1800 градусов. Это означает, что еще больше людей смогут наслаждаться приятным бризом! Он использует всего 40 Вт……”
 
 Фэн Ю представил все особенности своего вентилятора, такие как безопасность, экономия электроэнергии, плавный постоянный ветер, простота очистки, уникальный внешний вид, высокие технологии и т. д. Глаза всех дистрибьюторов тут же засверкали. 
 
 Эй, этот вентилятор был действительно лучше, чем обычные!Они посмотрели на брошюру в своих руках и увидели цену для дистрибьюторов на последней странице. Сперва они подумали, что там была опечатка и на ней был напечатан лишний ноль!Но как мог Тай Хуа Трейдинг совершать такие ошибки?
 
 “Мистер Сун из Шанхая, о чем вы хотите спросить?”-Фэн Ю указал на одного из дистрибьюторов, который поднял руку.Однако, все эти люди действительно знали правила. Они прекрасно понимали, что должны поднять руку, когда у них появляется вопрос! 
 
 “Управляющий Фэн, я увидел цену на последней странице брошюры. Там что, опечатка?”
 
 После того, как кто-то задал этот вопрос, остальные тоже перелистнули на последнюю страницу и испытали те же самые эмоции! Фэн Ю поднял брови и медленно сказал: 
 
 "Нет, с ценой все в порядке. Я лично делал эту брошюру.”
 
 Это правильная цена? Как такое может быть? Цена для дистрибьюторов составляла 1200 юаней? Тогда что насчет розничной цены? 1500 юаней? 2000 юаней? Кто потратит больше тысячи юаней на электрический вентилятор?Как бы вы ни описывали этот вентилятор без лопастей, он все равно был электрическим. Как он может быть таким дорогим? Один электрический вентилятор стоит в 20 раз больше, чем другие?
 
 "Все считают, что это слишком дорого и никто не будет их покупать? Не берите в голову. Я не ожидаю, что вы много продадите. Эта цена действительно высока, поэтому розничная будет ещё выше. Наш целевой сегмент-очень богатые люди. Те, у кого есть деньги, чтобы купить кондиционеры, но они не в состоянии сделать это из-за отсутствия электричества……”-Фэн Ю говорил много, но распространители попрежнему сомневались. 
 
 Они были готовы потратить от 10 до 20 тысяч на мотоцикл, несколько сотен тысяч на небольшой автомобиль, но они не были готовы заплатить несколько тысяч за электрический вентилятор.
 
 Все дистрибьюторы не были настроены оптимистично, и Фэн Ю нахмурился. Этот тест провалился. Был ли Фэн Ю уверен в рынке? Теперь у него было два варианта. Первый - снизить цену до диапазона, при котором их будут покупать не только богачи. Розничная цена должна быть около 500 юаней. Другой вариант состоял в том, чтобы сохранить эту цену и посмотреть, осмелится ли какой-либо дистрибьютор принять этот вызов!
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 Фэн Ю немного подумал и решил воспользоваться своим старым способом. Он дал всем дистрибьюторам по листку бумаги, чтобы они записали свои цены, розничные и годовые целевые показатели продаж, на которые они были готовы согласиться.
 
 Через 10 минут Фэн Ю собрал все бумаги и внимательно их просмотрел.Самый высокий целевой показатель продаж составил 1500 единиц, а цена дистрибьютора и розничная цена 280 юаней и 400. Самые низкие: 300 единиц, а цена дистрибьютора и розничная 390 и 500 юаней. Оба этих дистрибьютора были из больших южных провинций, но целевой показатель их продаж различался в 5 раз!
 
 Зная характер Фэн Юя, можно было сразу понять, что он использует самый высокий целевой показатель, чтобы оказать давление. Фэн Ю смотрел на эти цифры и серьезно раздумывал.Похоже, что если он продолжит требовать высоких цен, то, скорее всего, не найдется никого, кто будет готов стать его дистрибьютором. 
 
 Однако Фэн Ю не останется удовлетворен, если его вентиляторы оценят так дёшево. Почему безлопастные вентиляторы были так популярны в его предыдущей жизни, даже несмотря на то, что стоили по 500 долларов? Почему в этой жизни дистрибьюторы считали, что 100 долларов-это максимум, и еще все не могли поверить, что они будут хорошо продаваться? 
 
 Фэн Э задумался. США были развитой страной, и люди там имели большую покупательную способность, чем Китай.Теперь годовой доход среднего китайца не составлял даже 1500 юаней. Потратить годовую зарплату, чтобы купить электрический вентилятор с небольшим количеством функций, было для них чем-то неприемлемым!
 
 Обстоятельства были разными, и их нельзя было сравнивать. Фэн Ю вспомнил, что купил первый вентилятор без лопастей в своей прошлой жизни, только после падения цен. Он купил его за 200 юаней. Позже некоторые фабрики в Китае получили разрешение на производство вентиляторов, и розничные цены упали до менее чем 100 юаней. Однако импортные безлопастные вентиляторы все еще продавались более чем за 500 долларов. А стоимость некоторых моделей достигала даже 1000 долларов!Покупательная способность Китая сейчас все еще не могла догнать другие страны.
 
 “Тишина. Средняя розничная цена, на которую вы все согласитесь, составляет 588 юаней. Средняя цена для дистрибьютора - 400 юаней, а цель продаж-1500 единиц.”-Фэн Ю использовал самые высокие цифры в качестве среднего. В любом случае, эти люди не узнают, правда ли это. Только несколько дистрибьюторов, которые написали такие высокие цифры, смотрели вниз и не смели поднимать глаза на своих коллег. Они были не слишком оптимистично настроены, но и не слишком пессимистичны. Этот вентилятор был новым продуктом. Они могли бы продавать его так же, как и те импортные вентиляторы. В настоящее время китайцы все еще были очень увлечены импортными продуктами. Они считали, что они были лучше, и, априори должны были быть дороже!
 
 Однако если цена для дистрибьюторов будет 400 юаней, а розничная 588, значит рентабельность составит всего 45%. После вычета затрат на транспорт и доли их агентов, фактическая прибыль составит всего около 20%.20% это отлично, но стоимость продукта была слишком высока. Они задавались вопросом, какой идиот написал такую высокую цель продаж. Неужели в вашей провинции так много богатых людей?
 
 “Есть здесь кто-нибудь, кто не хочет быть дистрибьютором безлопастных вентиляторов? Вы можете уйти. Не волнуйтесь, это не повлияет на остальную часть нашего сотрудничества.”
 
 Дистрибьюторы потеряли дар речи. Вместо того, чтобы спрашивать, кто не хочет быть дистрибьютором, почему бы не попробовать спросить, кто хочет им быть. Это не повлияет на наше сотрудничество? Да твое выражение лица говорит само за себя. Как только мы уйдем, ты найдёшь способы прекратить наши другие контракты. Другие люди не стали бы так поступать, но все знали, что Tai Tai Hua Trading сделает именно это!
 
 "Никто не хочет уходить? Хорошо. Поскольку мы так долго работали вместе, я не буду ставить перед собой высокие цели по продажам. В Южных провинциях он будут чуть выше, а в северных-чуть ниже. Целевой показатель продаж для южных провинций составит 2000 единиц, а для северного региона-1000 единиц. Разумно, не так ли?”
 
 Дистрибьюторы продолжали удивляться!Черт. Это не слишком много? Вы только что упомянули, что самая высокая цель по продажам, на которую мы согласимся, составила 1500 единиц, а теперь вы добавили еще 500 единиц? Это нормально? Это вообще разумно? Кто-то поднял руку, желая выговориться, но Фэн Ю махнул рукой и продолжил: -“вы Все можете и дальше думать, что продажи вентиляторов будут низкими, потому что это дорого. Все вы недооцениваете покупательную способность китайцев. Заработная плата рабочего класса невысока, но бизнесмены зарабатывают очень и очень много. Все вы раньше работали на других. А теперь что? Каждый из вас зарабатывает больше, чем рабочие за шесть лет. Вы знаете, сколько стоит этот безлопастный вентилятор, продающийся за границей? Просто переведите цену в другую валюту!”
 
 Что? Этот безлопастные вентилятор продается за границей по 580 рублей? Это больше, чем 3000 юаней! Это стоит почти столько же, сколько кондиционер. Кто его купит? Кондиционер стоил всего несколько тысяч, но плата за установку была довольно дорогой. В общем надо было потратить около 10 000 юаней. Но за океаном было все иначе, чем в Китае. Недостатка в электричестве не было. Почему люди предпочитают вентиляторы кондиционерам?
 
 "У нас реклама в CCTV, и это все прайм-тайм слоты. Этот рекламный ролик снимал Болди Чен, который также является его главной звездой. В прошлом вы все были уверены, что не будут хорошо продаваться и мои мотоциклы. Но теперь что? Благодаря рекламе и знаменитостям, ваши показатели продаж увеличиваются каждый месяц. С вентилятором произойдёт так же. Продажи не будут низкими! Если вы не хотите быть дистрибьютором, вы можете быть агентом. Комиссия будет такой же. Около 5%.”
 
 Когда Фэн Ю сказал про агентов, дистрибьюторы отнеслись к этому с подозрение. Дело не в том, что они не хотели быть распространителями. Все было потому, что у них не хватало наличных денег. Поскольку Фэн Ю осмеливается просить их работать агентами, это означало, что он был более чем уверен в своём продукте. Все продукты, о которых он так думал, становились популярны!
 
 Дистрибьюторы переглянулись. Они хотели знать, что об этом думают другие.Толстяк Хуан из провинции Гуандун первым встал и сказал: -"Менеджер Фэн, я не знаю, что думают другие, но я, Хуан Лунь, принимаю ваше условие!”
 
 Черт. Остальные дистрибьюторы сердито посмотрели на толстяка Хуана. Каждый раз, когда менеджер Фэн ставит какое-то условие, он первым его принимает. Если бы у них не было разных фамилий, их бы заподозрили в родстве!Фэн Ю кивнул: -"господин Хуан, вы первый, кто подписал контракт? Хорошо. Я дам вам скидку 5%!”
 
 Что?У остальных дистрибьюторов сию же секунду отвисла челюсть. Черт. Это была хорошая сделка. Они все сожалели о своей нерешительности. Если бы они знали об этом раньше, то они были бы первыми, кто принял условия Фэн Юя. Теперь они все решили попробовать стать вторыми и начали принимать условия Фэн Юя.
 
 Даже если они не получат никакой скидки, то хотя бы смогут оставить о себе хорошее впечатление, и, возможно, в следующий раз им повезёт больше!
 
 Фэн Ю улыбнулся. Вы действительно думаете, что я не узнал о том, что все вы сговорились и хотели поработать вместе, чтобы снизить цену? Какой-то простой психологический трюк помог мне с лёгкостью разрушить ваш союз.
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 Все контракты оказались подписаны. На столь, по их мнению, не выгодные условия согласились даже те дистрибьюторы, которые занимались непопулярными северо-западными регионами. Наверняка это произошло потому, что Фэн Ю дал этим провинциям отличные преимущества. Им не нужно было достигать целевых показателей продаж! 
 
 Теперь, в Китае, разрыв между богатыми и бедными регионами был слишком очевиден. Развитие прибрежных районов шло гораздо быстрее, там было больше возможностей и богатых людей. Западные провинции жили в настоящей нищете. Развитие промышленности, сельского хозяйства и бизнеса было недостаточным, и многие люди зарабатывали менее 300 юаней в год. 
 
 Некоторые даже не могли прокормить себя. В таких районах, конечно, все еще жили богатые люди, но их было очень мало. К тому же там ощущалась острая нехватка электричества. Местные органы власти не могли установить людям кондиционеры. А Фэн Ю и дистрибьюторы подумали и поняли, что безлопастные вентиляторы можно продать правительственным учреждениям этих районов.Это то же самое, что произойдёт в будущем с продажей компьютеров. Когда местные правительственные учреждения видели, что другие учреждения покупали компьютеры, они начинали делать то же самое. 
 
 Однако местные власти совсем не заботились о том, чтобы научить своих сотрудников пользоваться компьютером или о том, что компьютер стоил столько же, сколько годовой запас бумаги. Если один город начнет покупать их оптом, то соседние города последуют его примеру, как и районы под городским управлением. Компьютеры, покупаемые правительственными учреждениями, пользователи сети часто называли антиквариатом. Они всегда были устаревшими и переоцененными. Государственные учреждения, конечно, были готовы тратить на них деньги, так как платили они не из своего кармана, но что-то они все равно хотели оставить себе, поэтому покупали все подешевле! Дистрибьютор, который взял на себя северо-западную провинцию, думал именно об этом. Он был уверен, что сумеет убедить местное правительство закупить партию вентиляторов. 
 
 Новый завод в Гуандуне начал производство, и все шло гладко. Мастерских было много, а помещений и рабочих пока что хватало. Никаких задержек в производстве увлажнителей и вентиляторов быть не должно.
 
 ……
 
 Через несколько дней Фу Гуанчжэн снова приехал в Бин. Он хотел поговорить с Фэн Юем о продажах зарубежом. Им было нужно, чтобы в рекламе продукции снялась какая-нибудь знаменитость. Поэтому Tai Hua Trading пришлось согласиться инвестировать в эту рекламу и подписать контракт со звездой.
 
 “Брат Фу, все это время ты много работал.”
 
 "Ха-ха-ха, моя семья нашла мне двух помощников. Я оставил все на них. Это ты много работал. Ты разобрался с продажами по всему Китаю за столь короткое время.”-Они оба обменялись любезностями, и тогда, Фэн Ю спросил:-"брат Фу, ты здесь не для того, чтобы просто поболтать со мной, верно? Говори, что хотел.”
 
 Фу Гуанчжэн рассмеялся:- "наши увлажнители и вентиляторы в Китае рекламировались знаменитостями. Как ты думаешь, нам стоит нанять несколько звезд, чтобы сделать рекламу для зарубежного рынка?”
 
 Фэн Ю приподнял бровь. Он знал, что хотел сказать Фу Гуанчжэн. Гонорары заграничных знаменитостей были гораздо выше, чем в Китае. Фу Гуанчжэн просто беспокоился, что Фэн Ю не согласится, и поэтому пришел поговорить лично. Если бы они выбрали правильную знаменитость для рекламы своих продуктов, продажи бы значительно увеличились, и они могли бы окупить гонорары. Фэн Ю никогда не откажется от такой идеи.
 
 “Брат Фу, я думал, что это какое-то важное дело. Мог бы просто позвонить по телефону. Да, я абсолютно с тобой согласен.”-Фу Гуанчжэн оживился: -"это здорово. Но бюджет будет довольно высоким. Я решил подписать контракты с голливудскими звёздами. Цена может достигать 2 миллионов долларов за год. Но я все рассчитал. Мы получим не менее 3 миллионов прибыли!”
 
 Потратить два миллиона долларов ради трёх миллионов долларов прибыли? Фэн Ю нахмурился. Он подумал, что хотя они получат прибыль, эта прибыль слишком мала. По сравнению с Чжу Симао и остальными, она была ну слишком низкой!Увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей были монополистическими продуктами. Подобных продуктов на рынке не было. Потратив 2 миллиона долларов США, они должно получить более 4 миллионов долларов США прибыли.
 
 “Кого ты выбрал? Какой географический район решил охватить?”- Спросил Фэн Ю.
 
 “Мы хотим Лима Бейсингера или Майкла Китона. Их Фильм "Бэтмен" в прошлом году был самым кассовым фильмом в Европе и США. У них просто бесчисленное количество поклонников в Европе, США и Азии. Я думаю, что они даже могут быть известны по всему миру……”-Фу Гуанчжэн много говорил, а Фэн Ю думал. Кто эти две звезды? Он и раньше слышал их имена, но у него не сложилось о них никакого впечатления. Будущие работы этих двух звезд будут не слишком известными, либо же они перестанут сниматься в блокбастерах! Эти две человека, которых рекомендовал Фу Гуанчжэн, могли быть очень известны в прошлом году, но в этом году их популярность должна уменьшиться. А в будущем она только продолжит падать. Это все равно, что подписать форварда, который на данный момент был в своей лучшей форме. 
 
 Однако после подписания контракта состояние игрока с каждым годом будет только ухудшаться, а вам все равно придется платить ему прежнюю зарплату! Если им нужно заполучить знаменитость, то они должны найти тех людей, у которых есть потенциал. Они не могут просто подписать контракт без тщательного отбора. Например, Яо Мин подписал контракт с компанией Pepsi. Но спортсменам не разрешалось пить газированные напитки. 
 
 Когда Яо Мин сломалась кость, в газетах появилась статья, в которой говорилось, что его перелом как-то связан с Пепси. Журналисты утверждали, что Пепси оказывает влияние на кости и на работоспособность спортсменов. В статье говорилось, что Яо Мин пил пепси, и именно поэтому у него случился перелом.В конце концов, коммерческая стоимость Яо Мина резко упала, а продажи Пепси всерьёз пострадали.Фэн Ю смотрел вниз, напряженно думая о том, какие звезды кино, которые еще не были известны, скоро станут очень популярными. Он увидел ножницы на столе и вдруг вспомнил об одном человеке.Джонни Депп, Эдвард Руки-Ножницы! Робот с эмоциями. Он представлял собой высокотехнологичные инновации. Это как раз подходило под концепцию их рекламы. Джонни Депп уже был небольшой знаменитостью в США, но пока что всего лишь второсортным актером. Фильм "Эдвард Руки-ножницы" покажут позже в этом году и он получит несколько наград. Джонни Депп будет номинирован, а его популярность сильно взлетит. Он будет оставаться на слух в течение следующих нескольких лет, но потом все утихнет. Однако потом его роль Капитана Джека Воробья в "Пиратах Карибского моря" придёт к тому, что он станет самой высокооплачиваемой кинозвездой в мире!
 
 Глядя на плакат с изображением Болди Чэна, высунувшего голову из-под вентилятора без лопастей, Фэн Ю вдруг почувствовал, что ребенок подошел бы им даже больше.Он всех очарует, а также даст понять родителям, что этот вентилятор очень безопасный. Даже ребенок может просунуть в него голову!
 
 Ребёнок отлично подчеркнет особенности безопасности продукта, которые соответствуют регламентам в США и Европе.Ребенок-актер. Один Дома, Маколей Калкин!
 
 Фэн Ю поднял голову, посмотрел на Фу Гуаньчжэна и взволнованно сказал: "брат Фу, давайте возьмем на роль ребенка!”
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 По настоянию Фэн Юя Фу Гуанчжэн согласился связаться с Джонни Деппом и Маколеем Калкиным. Джонни Депп в сейчас считался известной телезвездой, хотя и не был так знаменит. Но кто такой, черт возьми, Маколей Калкин? 
 
 Откуда Фэн Ю знает, что 7-летний ребенок будет знаменит?Фэн Ю поклялся, что подписать контракт с этими 2 актерами будет выгодной сделкой! Они могут предложить Джонни Деппу контракт сроком от 1 до 2 лет и контракт сроком от 3 до 4 лет Маколею Калкину. 
 
 Было бы нецелесообразно, если бы срок действия контракта был дольше. Их гонорар не будет стоить более 1 миллиона долларов США в год, так как сейчас они все еще считались неизвестными.Фу Гуанчжэну оставалось только соглашаться с предложениями Фэн Юя, однако ему попрежнему было любопытно, как Фэн Ю пришел к выводу, что эти два актера станут известны в будущем.Подождите до конца года, Фу Гуанчжэн и семья Фу будут в восторге от того, насколько точен прогноз Фэн Юя....
 
 Наступил апрель, и Фэн Ю сменил рекламу в прайм-тайм и начал показывать ролики про безлопастные вентиляторы. Даже слоты на CCTV 2 поменяли. Рекламная кампания началась очень активно! 
 
 Прежде чем стало возможным увидеть последствия этой кампании, Ли Минде пришел к Фэн Юю!Машиностроительная компания заплатила высокую цену за рекламные слоты во время прайм-тайма. 
 
 Как получилось, что рекламу сменили? Фэн Ю сделал лицо, выражающее бесплодность. Он предложил вернуть Ли Минде деньги, но тот не хотел соглашаться, так как продажи ещё не достигли 130 000 единиц. Как Фэн Ю мог изменить рекламу? Фэн Ю сказал, что может вернуть большую часть рекламных сборов. 
 
 Если Ли Минде согласится на это условие, то он вернет ему 5 миллионов юаней! В то же время Фэн Ю задумался о том, как ему заполучить еще 2 слота для мотоциклов Songjiang.Ли Минде поддался искушению. 5 миллионов юаней. Если он получит эти деньги, то сможет претендовать на кредит. Однако он все еще не был доволен. Он сказал Фэн Юю, что не будет нести ответственности, если продажи мотоциклов снизятся. 
 
 Если Фэн Ю не достигнет своих целевых показателей продаж, ему все равно придется вернуть все рекламные сборы! Фэн Ю согласился. Они оба подписали простое соглашение, в котором было указано, что Tai Hua Trading вернет 5 миллионов юаней в компанию машинного оборудования! Ли Минде вышел из кабинета, улыбаясь и держа чек в руках. Достичь целевого показателя продаж и так было трудно, а теперь Фэн Ю ещё и изменил рекламу? Он копал себе могилу!
 
 Тем временем, Фэн Ю держался за соглашение, смеясь. Он использовал 5 миллионов юаней машиностроительной компании несколько месяцев и только что все им вернул, даже получив документальное подтверждение. В будущем, даже если Ли Минде узнает, что Фэн Ю обманул его, он ничего не сможет поделать. Я вернул тебе деньги, а ты их взял. Это соглашение является доказательством! Хотя эти 5 миллионов юаней были большей частью доступных средств на счете Tai Hua Trading, это все еще было выгодно. Tai Hua Trading не нуждается в больших деньгах для работы. Скоро у них будет прибыль, поступающая каждый месяц от увлажнителей воздуха, мотоциклов Songjiang, фабрики продуктов питания Tai Hua и т. д. Этих доходов хватало. 
 
 То, что Компания должна была заплатить - это депозиты и авансовые платежи за товары. Фабрика электрических приборов Tai Hua также не требовала много денег, поскольку стоимость производства была низкой. Нескольких миллионов юаней было достаточно для Фэн Юя, чтобы он мог спокойно управлять денежными потоками этих предприятий!
 
 Последняя лазейка была прикрыта еще до передачи акций машиностроительной компании от авиационного завода. Ли Минде все еще не знал, что Фэн Ю станет главным акционером машиностроительной компании уже через несколько дней! Мощную электрическую печь уже установили и начали настраивать. Хоу Хайтао остался доволен этой сделкой. После того, как печь будет готова, он передаст акции Фэн Юю. Таким образом, авиационный завод тоже получит дивиденды машиностроительной компании!
 
 В этот период времени Хоу Хайтао редко посещал машиностроительную компанию, а Фэн Ю не проверял их счета. Это очень обрадовало Ли Минде. Он думал, что Фэн Ю склоняет перед ним голову, и боится, что его уберут с должности временного директора завода мотоциклов. Ли Минде и его верные последователи стали гораздо высокомернее. Они даже решили вмешаться в работу мотоциклетного завода, но Фэн Ю не возражал. 
 
 Хотя Ли Минде хотел контролировать производство и продажи мотоциклетного завода. Он хотел остановить продажи мотоциклов, сделав общий объем продаж менее 130 000 единиц. Если заказов будет много, он перенесет декабрьские показатели на следующий январь. Он был готов сделаьб всё, лишь бы остановить Фэн Юя от достижения цели продаж.
 
 Ли Минде хотел быть директором мотоциклетного завода, и если руководители из городского правительства не позволят этому свершиться, он попробует подтолкнуть одного из своих верных последователей занять эту должность.
 
 Но Ли Минде никак не ожидал, что прежде, чем он сможет осуществить свои мечты, одна неожиданная новость потрясет весь город Бин!
 
 Авиационный завод продал акции машиностроительной компании Фэн Юя!
 
 Ли Минде был в шоке, когда услышал эту новость! Он немедленно позвонил в городское правительство, чтобы все перепроверить и узнал, что Фэн Ю и Хоу Хайтао только что подписали документы в Бюро торговли и промышленности!
 
 Этот Хоу Хайтао совсем тупой? Машиностроительная компания приносит отличную прибыль, а он продает акции?
 
 Он немедленно позвонил Хоу Хайтао и яростно расспросил его. Почему он продал акции машиностроительной компании? Согласилось ли на это городское правительство?
 
 Хоу Хайтао спокойно ответил, что авиационный завод находится в ведении военных и министерств, поэтому городские власти не имеют права вмешиваться в любые решения, принимаемые заводом. Авиационный завод нуждался в передовой мощной электрической печи, чтобы выполнять заказы военных. Даже главные военачальники хвалили его за то, что он добыл печь!
 
 У Хоу Хайтао тоже было "разумное" объяснение для продажи акций машиностроительной компании Фэн Юю. Во-первых, у авиационного завода не хватало средств для покупки печи. Во-вторых, авиационный завод не продавал акции случайным покупателям. Фэн Ю, как никак, был одним из акционеров. К тому же он предложил высокую цену!
 
 Все это стало реальностью. Ли Минде и даже городское правительство ничего не могли сделать! Хоу Хайтао вызвали главные руководители на беседу, но это были только разговоры. Директория авиационного завода назначалась не городским правительством, поэтому оно никак не могло остановить эту сделку.
 
 Ли Минде сразу понял, что Фэн Ю не уступал ему. Он и авиационный завод спланировали это уже очень давно.
 
 После передачи акций семья Фэн имела в общей сложности 44% акций машиностроительной компании. Это было больше, чем у правительства города, а значит, семья Фэн была главным акционером!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/750631

    
  





  Экстраординарный гений Глава 208


  

    
      Глава 208
 
 Фэн Ю даже потерял дар речи. Ли Минде было по меньшей мере 50, но он все еще вел себя как ребенок, продолжая жаловаться на начальство.
 
 Получив Акции авиационного завода, семья Фэн стала основным акционером машиностроительной компании. Ли Минде разнервничался. Он вдруг вспомнил, что Фэн Ю и Фу Гуанчжэн были близки, а продажами увлажнителей воздуха зарубежом управляла семья Фу.
 
 Если бы Гуанчжэн поддержал Фэн Юя или Фэн Синтая, то произошла бы смена власти в машиностроительной компании. Он должен заставить город помочь ему и защитить свое положение!
 
 Ли Минде впервые задумался о том, что реструктуризация машиностроительной компании была ошибкой. Почему он поддержал ее передел из государственного предприятия в частную компанию? Хотя в городе Бин до сих пор не заменили ни одного руководителя государственного предприятия, в прибрежных провинциях уже были такие случаи.
 
 А человек, который имеет последнее слово в акционерном обществе, - это тот человек, который имеет наибольшую поддержку акционеров!
 
 Ли Минде был генеральным директором Государственного предприятия и занимал должность заместителя начальника отдела. Если его место займёт семья Фэн, куда он денется?
 
 В городе Бин было много государственных предприятий, но не так уж много хороших должностей. Поначалу многие даже завидовали его положению, к тому же он имел шанс перевестись в сельскохозяйственный отдел. Но он отверг это предложение.
 
 Ли Минде уже представлял себе, как проведет остаток своей карьеры на не слишком авторитетной должности в почти обанкротившемся государственном предприятии. У него не останется ни полномочий, ни секретарши, ни льгот, ни машин и т. д.!
 
 Он не должен допустить, чтобы это случилось. Единственный человек, который может помочь ему прямо сейчас, - это его бывший лидер, заместитель мэра Сюй.
 
 Хотя тот уже собирался уйти в отставку, он все еще был на своем посту и все еще обладал властью. Такого человек уважал даже сам мэр.
 
 Ли Минде не пошел к Чжан Жуйцяну, который отвечал за реструктуризацию государственных предприятий, экономику и коммерческое развитие города Бин. Все знают, что Фэн Ю время от времени навещал этого парня. Ли Минде даже подозревал, что Чжан Жуйцян был в сговоре с Фэн Юем!
 
 В 1.30 дня Фэн Ю появился в городском правительстве. Ли Минде приехал раньше часа дня. Стоя у окна, он с облегчением вздохнул, увидев входящего в здание Фэн Юя. Он боялся, что этот парень найдет какой-нибудь предлог, чтобы пропустить встречу.
 
 “Мэр Сюй, вы только смотрите. Это Фэн Ю. Он даже не может быть пунктуальным, но зато не забывает про высокомерность. Он знает, что вы его ждете, но все же опаздывает. Такой молод, а уже напускает на себя важный вид!”-Ли Минде пытался подлить масла в огонь.
 
 Заместитель мэра Сюй нахмурился и ответил: “Я не такой старый. К тому же сейчас только 1.30.”
 
 Хотя заместитель мэра Сюй отчитал Ли Минде, тот все равно был счастлив.
 
 Они оба подождали еще 5 минут, но так и не увидели секретаря, который пришел бы сообщить им, что приехал Фэн Ю. Почему он так долго идёт с первого этажа на третий?
 
 Секретарь заместителя мэра Сюя даже послала кого-то на поиски Фэн Юя. Сотрудники вернулись через несколько минут и доложили, что Фэн Ю находится в кабинете заместителя мэра Чжана.
 
 Ли Минде увидел, что лицо заместителя мэра Сюя поменяло свой цвет, и тут же воспользовался возможностью насолить врагу ещё больше: “мэр Сюй, этот Фэн Ю слишком самонадеян. Он явно пытается показать нам, что у него есть поддержка мэра Чжана, и он ни капли не переживает из-за нас!”
 
 Чжан Жуйцян был назначен заместителем мэра в марте и входил в городской комитет. Ходили слухи, что мэр поддержал его, поэтому заместитель Сюй активно конкурировал с ним за эту должность.
 
 Сюй был в своем нынешнем звании уже несколько лет, и очень хотел повышения. Но начальство считало его слишком старым и хотело, чтобы он ушел на пенсию!
 
 Чжан Жуйцян изначально был заместителем мэра самого низкого ранга, но потом резко стал вторым лидером среди городского правительства Бина. Заместителя мэра Сюя обогнал “молодой парень" в возрасте 40 лет.
 
 Когда провокационные слова Ли Минде прозвучали над уходом заместителя Сюя, он строго сказал: "Хватит! Мы поговорим, когда Фэн Ю будет здесь!”
 
 Ли Минде молча отступил назад. Он понял, что его предводитель знает о его планах посеять раздор. Но в глубине душе он все еще был доволен. Заместитель мэра Сюй наверняка поддержит его и заставит Фэн Юя вернуть акции, ранее принадлежавшие авиационному заводу!
 
 Сюй также пригласил на эту встречу Хоу Хайтао, но тот сказал, что должен присутствовать на встрече в Пекине и сбежал!
 
 Так как старого лиса не было рядом, они сначала разберутся с молодым!
 
 ……
 
 "Мэр Чжан, условия работы полиции нашего города нуждаются в улучшении. Их транспорт нужно срочно менять. Они все еще ездят на старых мотоциклах с колясками десятилетней давности. Если городское правительство заинтересовано в мотоциклах Songjiang и хочет приобрести целую партию, я могу предложить вам специальную цену. 10 000 юаней за штуку.”
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Он знал, что Ли Минде обратился за помощью к заместителю мэра Сюю, чтобы вернуть акции машиностроительной компании. Он подумал, что Фэн Ю пришел к нему сегодня за помощью и уже задумался о способах отказа.
 
 Он никак не ожидал, что Фэн Ю даже не упомянет об этом, вместо этого попытаясь продать свои мотоциклы! Этот ребенок бесстрашен или глуп?
 
 В ближайшие несколько лет экономика города Бин будет улучшаться, и даже если никто ничего не будет делать, Бин все равно будет одним из процветающих городов Китая. Чжан Жуйцян был ответственным за экономический рост города, и мог все это предвидеть.
 
 У города уже были намерения улучшить оснащение полиции. Провинциальная полиция конфисковала много денег, потраченных на благо города в прошлом году, и если город не потратит их на полицейское управление, начальник полиции будет недоволен!
 
 Чжан Жуйцян считал, что оснастить городскую полицию мотоциклами-хорошая идея. У них не только будет лучший транспорт, но и офицерам станет удобнее контролировать дорожное движение и патрулировать районы.
 
 Чжан Жуйцян серьезно посмотрел на Фэн Юя и ответил: "я подумаю об этом. Ещё что-то?”
 
 “О, вы пытаетесь попросить меня уйти? Хорошо. У меня тоже есть кое-какие дела. Можете позвонить мне после того, как подумаете.”-Фэн Ю повернулся и ушел, ни словом не обмолвившись о заместителе мэра Сюе.
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 Тук-Тук.
 
 В дверь кабинета постучали. Секретарь заместителя мэра Сюй поднял голову и увидел Фэн Юя. Было уже два часа дня!
 
 Хотя секретарь попросил Фэн Юю прийти во второй половине дня, нормальный человек пришёл бы раньше, лишь бы встретиться с заместителем мэра.
 
 Этот Фэн Ю был полной противоположностью. Он не пошёл в офис заместителя мэра Сюя, когда тот был на месте, вместо этого отправившися в кабинет заместителя мэра Чжана.
 
 Сяо Сун знал, что если Фэн Ю добьется успеха, у него самого будут большие неприятности. Его босс сделает ему выговор за то, что он не попросил Фэн Ю прийти вовремя.
 
 “Почему ты так поздно?”-Несчастно воскликнул он.
 
 Фэн Ю поднял бровь: "В смысле? Заместитель мэра Сюй ушел? Тогда я вернусь завтра.”
 
 Сяо Сун был потрясен и поспешно схватил Фэн Ю за руки: “заместитель мэра Сюй на месте. Пойдем со мной.”
 
 Черт, этот Фэн Ю ничего не может сделать нормально. Даже если заместитель ушел, ты должен остаться здесь и ждать его. Как ты можешь просто повернуться и уйти?
 
 В кабинет вошел Фэн Ю. Заместитель мэра Сюй и Ли Минде слышали, как он вошел, но продолжали читать газеты. Они вели себя так, словно ничего не произошло.
 
 “Мэр Сюй, пришёл Фэн Ю.”
 
 Заместитель мэра Сюй ничего не сказал, А Фи Минде притворился, что не видит Фэн Юя. Фэн Ю, в свою очередь, тоже ни чуть не беспокоился. Он просто вошел и сел на диван рядом с Ли Минде.
 
 Тот больше не мог притворяться, что не видит Фэн Юя. Он отложил газету и уставился на него: "ты знаешь правила? Кто-нибудь разрешал тебе входить?”
 
 Фэн Ю откинулся назад и скрестил ноги, повернувшись к Сяо Сун: "секретарь Сун, почему вы не приготовили мне чай?”
 
 Заместитель мэра Сюй больше не мог этого терпеть. Фэн Ю был слишком высокомерен. Это был его кабинет, офис заместителя мэра города Бин. Неужели Фэн Ю думает, что может чувствовать себя здесь как дома? Он все еще смеет приказывать Сяо Сун когда наливать чаю?
 
 “Кхкхк...... Сяо, иди. Перенеси мою встречу на 3 часа дня.”
 
 Заместитель мэра Сюй подумал, что Фэн Ю встанет и поприветствует его, когда он отложит газеты. Но Фэн Ю ничего не сказал и, похоже, преспокойно отдыхал на диване!
 
 Сначала Сюй и Ли Минде хотели оказать на него некоторые давление, оставив его стоять. Заместитель мэра Сюй использовал этот метод уже бесчисленное количество раз, заставляя собеседника запаниковать. Таким образом, переговоры прошли бы проще для него и вынудили Фэн Юя вернуть акции. Однако этот парень видел насквозь все его уловки и полностью их игнорировал!
 
 “Сяо Фэн, ты должен знать, почему я попросил тебя прийти.”-Заместитель мэра Сюй хотел вернуть себе контроль над переговорами. Он почти ничего не говорил, чтобы его собеседник догадался обо всем сам.
 
 Фэн Ю открыл глаза и ошеломленно на него уставился: "заместитель мэра Сюй, вы говорите со мной? Извините, я забылся. Я только что был в демонстрационном зале в Бин-Сити. У меня так много дел...”
 
 Сюй был в ярости. Во-первых, из-за того, как Фэн Ю обращался к нему. Кроме самого мэра, другие люди должны называть его мэри Сюю. Но Фэн Ю намеренно назвал его заместителем. Во-вторых, Фэн Ю пытался изобразить дурачка. Занят? Ты можешь быть более занят, чем я?
 
 Этот молодой сопляк думает, что раз у него есть связи и деньги, то он может быть высокомерным?
 
 “Сяо Фэн, прекрати. Ты прекрасно знаешь, почему мы пригласили тебя сюда! Мне все равно, какие у тебя дела с авиационным заводом. Ты должен продать акции авиационного завода обратно городу! Машиностроительная компания является государственной компанией и коллективным предприятием. Этого не изменить!”-Крикнул Ли Минде.
 
 Фэн Ю удивленно посмотрел на него: “Директор Ли, о чем ты говоришь? Машиностроительная компания все это время была коллективным предприятием. Даже после реструктуризации это все еще коллективное предприятие. Считаешь ли ты, что машиностроительная компания теперь принадлежит одному лицу?”-Фэн Ю уставился на Ли Минде, когда тот закончил говорить.
 
 Ли Минде чуть не взорвался от гнева. Фэн Ю все еще смеет намекать, что он полностью контролирует машиностроительную компанию!
 
 “Сяо Фэн, не пытайся отойти от темы. Скажи мне прямо, ты собираешься вернуть 14% акций?”
 
 “Вернуть? Что ты имеешь в виду? Я купил эти акции на свои собственные деньги. Ты говоришь так, как будто я их украл. Директор ли, ты должен нести ответственность за слова, которые вылетают из твоего рта.”
 
 Заместитель мэра Сюй уставился на Ли Минде. Тебе столько лет, а ты все еще споришь с этим сопляком? Хуже всего было то, что ты все равно проигрываешь спор!
 
 Чем ты занимался все эти годы?
 
 Сюй не намеревался позволять Ли Минде говорить. Он был не столь красноречив, как Фэн Ю.
 
 “Фэн Ю, не поддавайся эмоциям. Я пригласил тебя сюда, чтобы кое-что обсудить. Машиностроительная компания - самое успешное реструктурированное государственное предприятие города, поэтому город должен иметь контрольный пакет акций. Нам не нужно много, просто продай 11%. Что скажешь?”
 
 Черт возьми, я очень долгое время ломал себе голову и думал о том, как увеличить свою долю в машиностроительной компании. Теперь вы хотите, чтобы я продал все вот так просто?
 
 Фэн Ю помог машиностроительной компании получить производственные линии для сельскохозяйственной техники и мотоциклов. Неужели город думает, что все это было бесплатно?
 
 Фэн Ю планировал и строил планы уже давно. Нынешние рабочие на государственных предприятиях были еще не так плохи. Но после 1995 года многие неквалифицированные и безответственные рабочие придут работать на заводы, что приведёт к упадку государственных предприятий.
 
 Сейчас Фэн Ю владел 44% акций машиностроительной компании. Но он все еще не был доволен. Он хотел больше 67%. Он хотел сделать компанию своей и следовать всем своим планам.
 
 Он все еще думал о том, как бы раздобыть побольше акций. С чего бы ему продавать их обратно городу?
 
 Мечтайте дальше!
 
 "Заместитель мэра Сюй, машиностроительная компания сейчас так успешна благодаря передовым машинам и технологиям, которые я привез из Советского Союза. Как вы думаете, без меня машиностроительная компания смогла бы получать такую высокую прибыль? А вспомните заводы в городе. Они стали конкурентоспособными на внутреннем рынке. Вы должны понимать, почему это произошло. А теперь вы оба говорите мне, что, поскольку город хочет получить контрольный пакет акций машиностроительной компании, я должен их продать? С чего бы это?”
 
 Заместитель мэра Сюй чуть не поперхнулся, услышав, что сказал Фэн Ю. Он верил, что убедил его своими “красивыми” словами. Он подумал, что даже если Фэн Ю не согласится, он немного отступит. Но он никак не ожидал от него такой твердости!
 
 Заместитель мэра Сюй знал причину значительных изменений в промышленном развитии города. Это произошло из-за дешевой техники и технологий Советского Союза. Все старое оборудование было заменено и продано. Хотя город и заплатил кое-какие деньги, большую их часть он использовал в качестве поручителя по банковским кредитам.
 
 Теперь промышленность города была оживлена и медленно возвращалась к своему пику.
 
 Фэн Ю сыграл свою роль во всех этих событиях, и можно сказать, что все это произошло именно благодаря ему!
 
 Теперь Фэн Ю спросил его, почему он должен продавать акции, и заместитель мэра Сюй уже не знал, как ответить. Но в глубине души он был уверен, что все это делается на благо города и его жителей. Он должен продолжать убеждать Фэн Юя!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/756784
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 Заместитель мэра немного подумал и ответил Фэн Юю: “я знаю, что ты внес большой вклад в машиностроительную компанию, поэтому мы и не просим тебя продать все свои акции. Мы хотим только 11%, и мы заплатим тебе рыночную цену. У города есть комплексный план развития машиностроительной компании, но ты продолжаешь выступать против решений Ли Минде. Это не очень хорошо для развития компании.”
 
 Черт, это вы то хотите сказать, что я мешаю прогрессу компании?
 
 Фэн Ю взбесился. Если вы хотите поговорить об этом, то вперёд!
 
 “Заместитель мэра Сюй, тогда могу я услышать о твоих планах или планах директора Ли в отношении компании?”-Саркастически спросил Фэн Ю.
 
 “О каком городском плане ты говоришь? Это все идеи Ли Минде.”
 
 Услышав резкие слова Фэн Юя, Ли Минде даже не смутился. Он посмотрел на заместителя мэра и получил одобрительный взгляд, с гордостью начав говорить: "Сяо Фэн, я знаю, что техника и технологии, которые ты купил в Советском Союзае, являются передовыми, и ты хорошо справляешь с продажами. Но ты никогда раньше не управлял такой большой фабрикой. В будущем машиностроительная компания сосредоточится на производстве сельскохозяйственной техники. На это был большой спрос. Хотя прибыль от мотоциклов высока, но достаточно ли велик рынок? Даже если мы сможем производить 200 000 единиц в год, в других городах появятся и другие мотоциклетные заводы, а какие разработки могут быть у мотоциклов?”
 
 А? Ли Минде тоже считал, что сельскохозяйственные машины имеют лучшую перспективу, чем мотоциклы? В будущем Китай будет проводить политику стимулирования сельского хозяйства. Рынок такой техники будет просто огромен. Цены на машины будут расти, что приведет к возрождению некоторых старых сельскохозяйственных машинных заводов. Цены на мотоциклы, с другой стороны, будут падать, с конкурентов будет все больше и больше.
 
 Если Ли Минде действительно хочет развивать сельскохозяйственную технику, Фэн Ю отнесётся к нему иначе. Но что же сделал Ли Минде? Он почивал на лаврах!
 
 Увеличение производства сельскохозяйственной техники теперь производилось только для удовлетворения потребностей. Но без исследований и разработок сельскохозяйственной техники, машиностроительная компания сможет опережать своих конкурентов, опираясь на передовые машины и технологии Советского Союза, совсем недолго. Машины и технологии Советского Союза опережали Китай на 10 лет, но если ничего не предпринять, то через 3-5 лет машиностроительная компания может потерять это преимущество.
 
 Первое, что Фэн Ю хотел сделать после того, как получил полный контроль над компанией, это инвестировать в исследования и разработки сельскохозяйственного оборудования. Они должны продолжать модифицировать и совершенствовать свои машины, чтобы быть лучшими в Китае. Это необходимое условие для того, чтобы оставаться лидером!
 
 Но Фэн Ю никогда никому об этом не рассказывал, а Ли Минде сказал, что он уже думал об этом. Раз уж у тебя были планы на сельскохозяйственную технику, почему ты не вложил больше денег в отдел НИОКР? Фэн Ю хотел проверить, действительно ли Ли Минде считает, что сельскохозяйственные машины обладают потенциалом, или это просто предлог.
 
 “Заместитель мэра Сюй, директор Ли, вы оба считаете, что сельскохозяйственные машины имеют больший потенциал, но вы не можете отрицать тот факт, что прибыль от продажи мотоциклов-самая высокая! Продажи мотоциклов идут хорошо, и по мере того, как на улице становится теплее, а узнаваемость бренда растет, продажи будут расти и дальше. Прибыль от 2 мотоциклов эквивалентна прибыли от трактора. Но если учесть стоимость, то трактор сравним с 4 мотоциклами! Вы до сих пор не обратили внимание на время, используемое на производство. Какие цели город поставил перед машиностроительной компанией? Цель, которую ставит перед собой город, - это не получение большей прибыли для правительства, не так ли?”
 
 “Но что, если продажи мотоциклов упадут? Другие мотоциклетные заводы в стране совершенствуют свою технику. Рынок очень большой, но скоро концентрация вырастет. Как продажи мотоциклов могут оставаться на одном уровне? Единственный способ сделать это-снизить розничную цену! Но сельскохозяйственное оборудование совсем другое дело. Другие заводы не могут конкурировать с нами, и мы будем лидерами отрасли!”-Возразил ли Минде.
 
 Фэн Ю улыбнулся: "даже если мы снизим цены, прибыль от мотоциклов все равно будет больше, чем от сельскохозяйственных машин. Хотя конкуренция возрастёт, наши мотоциклы все еще будут иметь преимущества, например внешний дизайн, узнаваемость бренда, комфорт и т. д. В будущем мы можем стать крупнейшим производителем мотоциклов в Китае и иметь постоянный поток доходов для машиностроительной компании.”
 
 “Мотоциклы слишком дорогие, и вряд ли найдется много желающих купить их, даже если люди могут себе это позволить. Но сельскохозяйственное оборудование-это другое. У нас в Китае больше всего фермеров. Здесь много сельскохозяйственных угодий, и огромный спрос на сельскохозяйственную технику. Что касается спроса, то сельское хозяйство будет иметь больший потенциал, чем мотоциклы.”
 
 Фэн Ю взглянул на Ли Минде по-другому. Он сумел это предвидеть? Похоже, этот парень все же обладает некоторой предусмотрительностью.
 
 “Раз уж директор Ли так уверен в себе, почему бы нам не заключить пари? Несмотря на то, что другие мотоциклетные заводы представят новую модель мотоцикла уже в этом году, самым известным мотоциклом все еще будут мотоциклы Songjiang.”
 
 Ли Минде справедливо ответил: "Сяо Ю, как ты можешь ставить ставки на дела компании? Кроме того, я член партии и не играю в азартные игры!”
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Черт, в двух контрактах, которые ты подписал вместе со мной, были элементы ставок. Фэн Ю увидел заместителя мэра Сюя, сидящего в стороне, и все понял. Ли Мингде не осмеливался делать ставки перед лидером.
 
 “Заместитель мэра Сюй, директор Ли, я не продам акции, что бы вы мне ни предложили. Кроме того, я довольно долго был временным директором мотоциклетного завода. Разве меня не должны повысить до директора?”
 
 Заместитель мэра Сюй чуть не умер от гнева. Фэн Ю не только отказался продать акции машиностроительной компании, но еще и хочет власти?
 
 Если Фэн Ю согласится продать акции машиностроительной компании, то они смогут дать Фэн Юю эту должность. Заместитель мэра Сюй был уверен, что сможет убедить городское правительство дать банковский кредит на покупку акций у Фэн Юя. Но этот парень был тверд. Заместитель мэра Сюй был готов использовать исполнительный приказ, чтобы заставить Фэн Юя продать акции обратно городу!
 
 Раз уж он не мог прикоснуться к этому старому Хоу Хайтао, то, по крайней мере, сможет позаботиться об этом отродье!
 
 Тем временем начальник Офиса машиностроительной компании спешил в городское правительство. Случилось что-то серьезное, и он должен был немедленно сообщить об этом директору Ли.
 
 “Фэн Ю, ты должен согласиться продать акции сегодня же. Это приказ!”-Рявкнул заместитель мэра Сюй.
 
 Фэн Ю уставился на него.
 
 Что? Ты хочешь поссориться со мной? Отлично, я поведу себя также!
 
 “Приказ? Какой ещё приказ? Кто ты такой, чтобы командовать мной? Разве я твой подчиненный? Что-то я раньше не слышал, чтобы заместитель мэра мог заставить гражданское лицо продать акции компании!”-Фэн Ю усмехнулся.
 
 Серия вопросов Фэн Юя еще больше разозлила заместителя мэра Сюя!
 
 “Если ты не согласишься продать акции сегодня, то можете забыть о том, что ты директор мотоциклетного завода. Ты не будешь даже временным директором. Фэн Синтай тоже может забыть о своей должности заместителя генерального директора!”-заместитель мэра Сюй ударил кулаком по столу и громко закричал.
 
 Авиационный завод Хоу Хайтао имел военную поддержку, и заместитель мэра Сюй ничего не мог с ним поделать. Но он был уверен, что справится с молодым сопляком из фермерской семьи. Он уберет Фэн Юя и его отца со всех постов, а затем использует некоторые уловки, чтобы разбавить их акции, и, таким образом, машиностроительная компания останется под контролем города!
 
 Мимо кабинета заместителя мэра Сюя постоянно проходили люди, это были сотрудники городского правительства. Некоторые из них приходили посмотреть шоу, а некоторых посылали другие лидеры городы . Они хотели знать, что происходит. Некоторые даже надеялись на возможность блеснуть перед заместителем мэра Сюем.
 
 Секретарь Сун немедленно закрыл дверь. Заместитель мэра уже начал стучать кулаком по столу, и было бы нехорошо, если бы его слова дошли до других руководителей.
 
 Фэн Ю взглянул на Ли Минде: "означает ли это, что директор Ли уже назначил кого-то на мою должность? Похоже, ты давно это планировал.”
 
 Тот старался уговорить вежливо: "Сяо Ю, просто продай акции машиностроительной компании городу, и я позволю тебе быть директором завода. Не стоит терять такую важную должность из-за каких-то акций. Возьми деньги и делай с ними все, что захочешь. Разве у тебя до сих пор нет торговой компании?”
 
 Фэн Ю саркастически улыбнулся: "директор Ли действительно заботится обо мне. Ты даже придумал, как мне потратить деньги от продажи акций. Но ты уверен, что можешь снять меня с должности? Мы-коллективное предприятие, и руководителей выбирают, а не назначают!”
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 “Говоришь, выбирают? На мотоциклетном заводе работают мои люди. Они будут следовать моим приказам и выберут того человека, которого выберу я!”-Уверенно сказала Ли Минде.
 
 “Директор Ти, ты слишком узко мыслишь. Выбор не зависит от этих людей. Это будут решать акционеры!”
 
 Заместитель мэра Сюй был шокирован. Акционеры? Что это значит?
 
 Фэн Ю посмотрел на потрясенного Сюя и вздохнул. Они все еще думали, что город может контролировать компанию с помощью своих полномочий. На данный момент машиностроительный завод является акционерной компанией и контролируется акционерами.
 
 “Завтра мистер Фу приедет в город и мы проведем собрание акционеров!”
 
 Что? Собрание акционеров? Что всё это значит?
 
 Заместитель мэра был озадачен и посмотрел на Ли Минде. О чем говорит Фэн Ю?
 
 Ли Минде тоже был ошеломлен. Даже у него на лбу выступили капельки пота. Он не мог понять, было ли в комнате слишком жарко или же он слишком нервничал.
 
 Когда государственное предприятие было преобразовано в акционерную компанию, Ли Минде ознакомился с соответствующими законами и правилами. Собрание акционеров было самым важным собранием для таких компаний. Действительно ли Фэн Ю связался с Фу Гуанчжэном и они будут работать вместе?
 
 Тук, тук...
 
 В дверь громко постучали.
 
 Сяо Сун открыл дверь и увидел начальника офиса машиностроительной компании.
 
 “Он занят. Что вы хотели?”-Несчастно спросил Сяо Сун. Все эти люди из машиностроительной компании были очень грубы и совсем не следовали правилам!
 
 “Секретарь Сун, пожалуйста, попросите директора Ли выйти. Я должен сказать ему кое-что очень важное.”
 
 Ли Минде вышел из кабинета и увидел, что его подчиненный в панике. В душе он тоже нервничал, но постарался спросить спокойным тоном: "чего ты паникуешь? Что случилось?”
 
 “Директор, Мистер Фу только что позвонил и сказал, что завтра приедет на собрание акционеров. Он хочет обсудить вопрос о назначении топ-менеджмента машиностроительной компании.”-Быстро ответил начальник Канцелярии.
 
 Что? Обсудить вопрос о назначении топ-менеджмента машиностроительной компании!?
 
 Ли Минде был потрясен. Они действительно осмеливаются на это пойти!
 
 Ли Минде посмотрел в сторону кабинета. Вот почему Фэн Ю сегодня был так спокоен? Все это произошло слишком быстро, и он не успел вовремя среагировать.
 
 Теперь он сожалел о произошедшем. Если бы он знал об этом раньше, то не стал бы просить лидера заставлять Фэн Юя продавать акции. Теперь у него не было возможности отступить. Даже если он это сделает, Фэн Ю не отпустит его просто так!
 
 Фэн Ю увидел выражение лица Ли Минде и улыбнулся: "директор ли, ты получил уведомление?”
 
 Тот уставился на Фэн Юя и подошел к заместителю мэра. Он прошептал что-то ему на ухо, и лицо заместителя тут же изменилось. Он указал на Фэн Юя, но не смог найти нужных слов.
 
 “Если нет других вопросов, я бы хотел кое-что добавить. Я сделаю специальное исключение и приглашу заместителя мэра присутствовать на завтрашнем собрании акционеров!”
 
 Того в ответ чуть не вырвало кровью. Он был заместителем мэра, но его пригласили присутствовать на собрании компании в качестве исключения?
 
 Ему жутко хотелось выругаться. Это было государственное предприятие, и как тогда наибольшей властью может обладать не город? Собрание акционеров? Что это за чертовщина?
 
 ……
 
 “Сынок, что ты имеешь в виду? Ты хочешь убрать Ли Минде? Он назначен генеральным директором города и был директором старого завода. Как ты его уберёшь?”-Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя так, словно тот был инопланетянином.
 
 “Папа, теперь компания является акционерной, а самими акционерами являются те, кто обладает самыми высокими полномочиями. Ли Минде представляет городское правительство и имеет с 40% акций. У нас их больше, чем у него. У нас их более 50%.”
 
 “Больше? Ты говоришь об этом Фу……”
 
 “Фу Гуанчжэн.”-напомнил Фэн Ю своему отцу.
 
 “Верно, Фу Гуанчжэн тоже поддерживает тебя?”
 
 Фэн Ю кивнул: "да. Он, безусловно, поддерживает меня. Он делает это не в качестве одолжения. Просто у нас одни и те же цели. Папа, ты готов стать генеральным директором компании?”
 
 Фэн Ю хотел проверить своего отца. Худшее, что можно сделать, - это позволить новичку возглавить компанию!
 
 Фэн Синтай замахал руками: "нет. Я слишком занят на пищевой фабрике, и у меня нет опыта, чтобы управлять таким количеством людей. Я считаю, что Ли Минде проявил себя довольно хорошо. Ты должен позволить ему продолжать быть генеральным менеджером. Кроме того, так ты избежишь недовольства руководителей в правительстве города.”
 
 Фэн Ю тоже не хотел обижать город. Ему от этого не было никакой выгоды. Фу Гуанчжэн тоже не был заинтересован в том, чтобы оставаться в городе Бин, а Фэн Ю все еще должен посещать школу. Машиностроительная компания не была похожа на "тай Хуа Трейдинг". В ней было гораздо больше дел.
 
 Если Ли Минде останется генеральным директором, то, по крайней мере, не возникнет никаких проблем в работе компании. Но тем не менее, Фэн Ю должен заставить этого парня понять, кто здесь имел последнее слово!
 
 ……
 
 "На повестке дня у нас разговор о машиностроительной компании и кадровых перестановках на мотоциклетном заводе! Начнем с главного. С должности генерального директора компании.”
 
 Ли Минде, державший в руках чашку с чаем, задрожал, а его ладони вспотели. Неужели его выгонят из компании? Фэн Ю действительно смеет так с ним обращаться? Неужели он не боится, что городские власти будут недовольны?
 
 Или же Фэн Ю пользовался поддержкой заместителя мэра Чжана?
 
 Тем временем заместитель мэра Сюй сидел в кабинете Чжан Жуйцяна. Он хотел объяснений. Почему государственная фабрика так сильно изменилась за такой короткий промежуток времени после обычной реструктуризации?
 
 “Заместитель мэра Сюй, я не ожидал, что авиационный завод продаст акции машиностроительной компании Фэн Юю. Когда машиностроительный завод был преобразован в машиностроительную компанию, город все еще был основным акционером, и мы все еще контролировали ее. Именно вы предложили продать акции города авиационному заводу.”
 
 Сюй был в растерянности. Он просто послушал Ли Минде, который сказал ему, что Фэн Ю собирается сотрудничать с авиационным заводом по производству мотоциклов. Чтобы помешать Фэн Юю сотрудничать с авиационным заводом, он решил купить долю в машиностроительной компании. но никак не ожидал, что авиационный завод продаст свои акции Фэн Юю.
 
 “В реструктуризации нет ничего плохого. Уже сейчас город собрал назад все первоначальные средства, и в будущем будет получать дивиденды, к тому же вырастут налоги. Заработная плата рабочих тоже увеличится. Реструктуризация прошла успешно……”
 
 Чжан Жуйцян и сам не ожидал, что Фэн Ю созовёт собрание акционеров для обсуждения вопроса об управленческом персонале. Он хотел получить полный контроль над компанией? Он позвонил Фэн Юю и попросил его не снимать Ли Минде с поста генерального директора.
 
 Фэн Ю согласился. Он заранее переговорил с Фу Гуанчжэном. Ли Минде останется на своём месте. В конце концов Чжан Жуйцян все еще был в долгу перед Фэн Юем.
 
 ……
 
 Собрание акционеров закончилось. Начальник Канцелярии, который вел протокол совещания, ушел вместе с удрученным Ли Минде. В машиностроительной компании произошли кардинальные изменения!
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 Не произошло ничего удивительного, и Фэн Ю стал заместителем генерального директора машиностроительной компании, а также директором мотоциклетного завода.
 
 Отныне семья Фэн была крупнейшим акционером компании, а Фу Гуанчжэн был ближе к Фэн Юю, чем городское правительство. Сам того не замечая, он поддержал Фэн Юя. Если бы не его предложение, Ли Минде бы уже заменили.
 
 Полномочия мотоциклетного завода были переданы Фэн Юю, но генеральным директором машиностроительной компании по-прежнему оставался Ли Миньдэ. Многие люди считали, что это произошло из-за того, что городское правительство оказало давление на Фэн Ю.
 
 Но все было не совсем так. Фэн Ю изменил весь управленческий персонал. Он назначил двух директоров мастерских своими заместителями, и сменил весь управленческий персонал. Все сотрудники финансового отдела были из его людей, и единственным человеком, который остался на своём месте, был глава профсоюза рабочих, который уже ожидал своей отставки.
 
 Фэн Юю нравится этот человек. Он осмеливался бороться за остальных рабочих, не был заинтересован в получении большего авторитета, не жаден до денег, и даже осмеливался выражать недовольство перед Ли Минде. Хотя этот человек был немного упрям, он был праведен. Остальные рабочие относились к нему с большим уважением. При таком руководители, Ли Минде не сможет совать нос в дела мотоциклетного завода.
 
 Мотоциклетный завод до сих пор не мог обойтись без должности секретаря. Так что этот руководитель профсоюза рабочих должен был занять эту должность.
 
 Замена почти всего управленческого звена мотоциклетного завода показала всем, что эпоха, когда Ли Минде мог контролировать все, уже прошла. Если он-император, то Фэн Ю будет великим императором!
 
 Ещё Фэн Ю получил огромный офис в машиностроительной компании. На этот раз никто не осмелился сказать, что это пустая трата пространства. Фэн Ю с радостью принял эту должность. Он умел получать удовольствие от роскошного образа жизни.
 
 Эти изменения полностью игнорировали мнение города. Но правительство ничего не могло с этим поделать. Старые руководители машиностроительной компании не имели права продолжать работу в компании. Чтобы обезопасить самого себя, Ли Минде не оставалось ничего другого, как поддержать решение Фэн Юя. Он лично отправился в городское правительство, чтобы организовать перевод этих людей на другие государственные предприятия. Теперь их будущее было крайне неопределенно.
 
 На следующий день после собрания акционеров Фэн Ю отправился на встречу с Ли Минде. Развитие машиностроительной компании имело решающее значение, и он должен был позволить машиностроительной компании сосредоточить свое внимание на увеличении НИОКР сельскохозяйственного оборудования. Они уже наняли инженеров из Советского Союза, и это все превратилось бы в пустую трату денег, если бы этим инженерам нечего было делать!
 
 Однако у Фэн Юя все еще был другой мотив. Он хотел подчинить себе Ли Минде!
 
 “Менеджер Фэн, я понимаю, о чем ты говоришь, но город каждый год забирал большую часть прибыли. Где мы найдём деньги на разработку технологий или продуктов?”-Ли Минде теперь не смел обращаться к Фэн Юю по имени. Он прекрасно понимал его положение в компании!
 
 Он столько лет просидел на своем месте, ничего не делая, хотя знал, что это действительно важно.
 
 В прошлом у компании также был отдел исследований и разработок, но у них не было специалистов, и они просто демонтировали продукцию других заводов и пытались ее имитировать. Они вообще не представляли каково заниматься инновациями!
 
 Компания также пыталась нанять инженеров из Советского Союза, но это было слишком сложно. Со столь раздутым эго было очень трудно просить их что-то сделать. Они тут же просили денег, когда им поручали провести какое-нибудь исследование.
 
 Сначала Ли Минде платил им, но продукты не оправдали его ожиданий. А потом город начал агрессивно перекачивать прибыль компании. Им повезло, что было достаточно хотя бы операционных средств, не говоря уже о вложении денег в НИОКР.
 
 Фэн Ю нахмурился. Значит, это не Ли Минде был глупым. Это какой-то недальновидный лидер из городского правительства.
 
 "Кто отвечает за государственные фонды? Ты не говорил им, что если так пойдет и дальше, то рыночная доля компании упадет и вернется в исходное состояние?”
 
 Ли Минде опустил голову и пробормотал: "Это заместитель мэра Сюй. Он отвечает за государственные фонды.”
 
 Черт побери, это же он!
 
 Ли Минде объяснил ситуацию Фэн Юю.
 
 Этого заместителя можно было считать человеком, который подтолкнул Ли Минде к власти. Без него он бы остался никем. В прошлом году заместитель мэра Сюй соперничал с Чжан Жуйцяном за пост исполнительного заместителя мэра. Для победы ему были нужны какие-то преимущества. Чтобы увеличить государственные средства, он забрал почти все свободные средства у государственных предприятий.
 
 Но мэр ясно дал понять, что это не заслуга заместителя мэра Сюя. Государственные предприятия получали от банков кредиты на закупку импортных советских технологий и машин. Всем этим руководил Чжан Жуйцян. Кроме того, он отвечал за реструктуризацию самой успешной компании города Бин-машиностроительной. Вот почему Сюя не повысили даже тогда, когда произошёл огромный рост государственных средств.
 
 “Так вот почему вся прибыль выдавалась в виде дивидендов. В этом году он планирует сделать то же самое?”-спросил Фэн Ю.
 
 “Похоже, он снова подумывает об этом. Ходили слухи, что глава провинциальных государственных фондов рано уйдет в отставку.”
 
 Черт возьми, приписывать себе наши достижения и игнорировать развитие компании? Можно ли вообще как-то назвать такой тип людей?
 
 Фэн Ю махнул рукой: "по крайней мере, 20% прибыли машиностроительной компании в этом году будут зарезервированы для НИОКР, а еще 20% сохранены в качестве резервных фондов. Остальные 60% могут быть выданы в виде дивидендов!”
 
 Ли Минде был потрясен. 40% прибыли? Фэн Ю действительно очень смелый. Город никогда не согласится на это!
 
 “Менеджер Фэн, отделу НИОКР нужны 20% прибыли? Но у нас весь нет необходимости в таком количестве резервных фондов. Нам даже резервы не нужны. С машиностроительной компанией ничего не случится.”
 
 “Если руководство города останется не удовлетворено моим решением, попроси их поговорить со мной!”
 
 Ли Минде мысленно выругался. Я понял, что ты ничего не боишься, но как же я? Я всего лишь назначенный генеральный директор в этой компании. Что, если начальство заменит меня?
 
 У тебя то есть доля, и ты по-прежнему основной акционер. Я никогда не смогу получить такую высокую должность, если покину эту компанию! Тебе легко говорить. Поговорить с тобой? Ты можешь так говорить, потому что не состоишь на государственной службе. Как я могу сказать нечто подобное лидерам?
 
 Мысленно Ли Минде вонзал иголки в куклу вуду, на которой было написано имя Фэн Юя.
 
 Тот похлопал Ли Минде по плечу и сказал так, словно давая совет какому-то молодому парню: “старина Ли, ты боишься, что тебя заменят? Ты все еще не изменил свой образ мышления. У нас есть пакет акций. Город больше не может принимать все решения. Если город переведет тебя, ты сможешь подать заявление на неоплачиваемый отпуск или даже уволиться с государственной службы. Я возьму тебя обратно в качестве генерального директора машиностроительной компании!”
 
 На данный момент Ли Минде был наиболее подходящим человеком на пост генерального директора. Именно по этой причине Фэн Ю не заменил его даже на собрании акционеров. Если город решит убрать его с должность, Фэн Ю созовёт еще одно собрание акционеров.
 
 Глаза Ли Минде удивленно расширяются: "менеджер Фэн, ты серьезно?”
 
 Фэн Ю закатил глаза: "я такой занятой, и ты думаешь, что у меня есть время шутить? Работай усерднее, и я щедро вознагражу тебя.”
 
 Глядя на благодарное выражение лица Ли Минде, Фэн Ю понял, как меняется его отношение.
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 Последнее время Фэн Ю был занят. Он все время уходил из школы, и у него не было времени прогуляться с Ли На. Зато идиот Вэнь Дунцзюнь хорошо ладил с Чжан Хань. Два дня назад он даже хвастался Фэн Юю, что поцеловал ее!
 
 Фэн Ю посмотрел на бешеное лицо Вэнь Дунцзюня, и ему захотелось придушить его. Если бы ты не появлялся в неподходящее время, я бы сделал гораздо больше, чем просто поцеловался с Ли На!
 
 У Фэн Ю наконец-то выдались свободные выходные. Он получил акции машиностроительной компании и поручил свою работу другим.
 
 Если бы зарабатывание денег было единственной вещью в жизни, она бы стала очень скучной. Кроме того, Фэн Ю считал, что если ничего не будет делать до конца своей жизни, то сможет безбедно жить на акции и продукцию компании.
 
 Было бы лучше, если бы некоторые вещи в жизни случались раньше…
 
 Во Дворце культуры показывали гонконгский фильм "Бог игроков" с Чоу Юн Фаттом и Энди Лау в главных ролях. На этот раз Фэн Ю принял мудрое решение не приглашать с собой Вэнь Дунцзюня. Этот идиот всегда ему только мешал!
 
 Вэнь Дунцзюнь пошёл в зоопарк вместе с Чжан Хань. Впервые публике показали двух медвежат. Вэнь Дунцзюнь хвастался перед Чжан Ханом своим славным подвигом - охотой на медведя. Он хотел узнать, любит ли Чжан Хань медвежат. стоит ей только захотеть, он поймает двух диких детенышей и они будут ее домашними животными!
 
 Фэн Ю был просто поражён глупостью Вэнь Дунцзюня. Поймать двух медвежат? Как ты собираешься поймать хотя бы одного? Используя голые руки?
 
 Отныне охотничьих ружей не было, и в последний раз они поймали медведя в основном благодаря удаче!
 
 После того, как фильм закончился, парочка медленно прогуливалась бок о бок. Поскольку народу было много, Фэн Ю воспользовался возможностью обнять Ли На за талию.
 
 “Не бродите по выходным после полуночи. Приходите в яблочную Страну Чудес. Мы приветствуем странствующих детей. Очнитесь от оцепенения и громко закричите. Попрощайтесь с одинокой ночью...”
 
 После Лунного Нового года в одной из школ и рядом с Дворцом культуры открылось несколько новых магазинов аудиокассет. Песни тайваньской группы мальчиков "маленькие тигры" были очень популярны, они звучали почти на каждой улице.
 
 Фэн Ю начал подпевать. В прошлой жизни ему очень нравилась эта группа, которая выступала во время весеннего вечернего гала-концерта. Хотя участники группы были старыми и их вокал был уже не так хорош, как раньше, они все еще привлекали множество зрителей!
 
 “Ты знаешь эту песню?”-Глаза Ли На ярко заблестели.
 
 “Что в ней такого сложного? Я знаю большинство их песен. Например, "Страна Чудес Зеленого Яблока", "Красная Стрекоза", "Лети Бабочка, лети". Но больше всего мне понравилась песня "Любовь". Я даже могу напеть ее на языке жестов!”-Фэн Ю начал жестикулировать руками.
 
 “Я слышала о "Стране Чудес зеленого яблока" и "Красной Стрекозе". А lt;лети бабочка, летиgt; и lt;Любовьgt; это новые песни? Что это за альбом? Где мне его купить?”
 
 Фэн Ю хотел было спеть припев "любви", как вдруг замолчал. Он увидел плакат "маленьких тигров" возле магазина, а их альбом "Красная Стрекоза" вышел только в феврале. lt;лети бабочка, летиgt; и lt;Любовьgt; были их более поздними треками и еще не были выпущены.
 
 Фэн Ю случайно раскрыл свою личность перерожденца. К счастью, он быстро среагировал и сказал: -“Я ошибся. "Лети, бабочка, лети" и "любовь" - это не их песни.”
 
 Ли На хихикнула.
 
 "Я купила все их диски, к тому же они только что выпустили новый альбом. Как они могут так скоро выпустить еще один? Я знала, что ты лжешь.”
 
 “Эх, должно быть, я оказался под влиянием Вэнь Дунцзюня!”-Фэн Ю свалил вину на своего друга.
 
 “Пойдем в магазин аудиокассет. Посмотрим, есть ли новые альбомы.”
 
 Фэн Ю ударил себя в грудь и ответил: "Пошли. Если песни, которые тебе нравятся, там не продаются, я попрошу своих людей выкупить их из-за границы!”
 
 В эту эпоху существовали ограничения на ввоз. Многие видео, музыку и книги нельзя было купить в Китае. Их можно было привезти только из-за границы. Когда несколько дней назад Фу Гуанчжэн приехал в Бин на собрание акционеров, Фэн Ю попросил его взять с собой несколько западных видеокассет и музыкальных дисков.
 
 Магазин аудиокассет был не очень большим, у стен стояли всего лишь по две полки. В центре была еще одна. Были китайские, гонконгские, тайваньские песни, но ни одной из западных стран. Иностранные песни можно купить только в государственных магазинах.
 
 На самой дальней полке магазина стояли видеокассеты, но они не продавались. Они давались в аренду. Фэн Ю не мог вспомнить, когда магазины аудиокассет начали брать напрокат видеокассеты.
 
 Кино было не похоже на музыку. Люди смотрели фильмы ради сюжета, и если посмотрев их один или два раза, человек терял интерес. Вот почему не стоило покупать видеокассеты. Прокат был лучшим вариантом. Просмотрев фильм один или два раза, можно обменять его на новый. Таким образом, можно даже сэкономить деньги.
 
 Фэн Ю и Ли На искали кассеты на полках. Фэн Ю обратил внимание на гонконгские и тайваньские кассеты. В это время Ло Даю, Ли Чжуншэн (Джонатан Ли) и Чжан Го Жун (Лесли Чунг) уже были очень известны, и Фэн Ю любил многие их песни.
 
 Но после долгих поисков он так и не смог найти эти альбомы. Зато нашёл песни Энди Лау.
 
 Владелец магазина увидел, что Фэн Юй не взял ни одной кассеты, и подошел к нему, чтобы предложить помощь.
 
 “Брат, а чьи песни ты любишь? Давай я помогу тебе что-нибудь выбрать.”
 
 “Спасибо за предложение. Я просто смотрю.”-Фэн Ю был в магазине, чтобы сопровождать Ли На. Он не особо хотел найти что-то, что ему понравится.
 
 “Брат, в моем магазине аудиокассет самый большой ассортимент в городе Бин и провинции Лонг-Цзян. Только скажи мне, и я все найду!”-расхвастался владелец магазина.
 
 “Может есть заграничные альбомы? Почему я нигде их не вижу? Где они?”-Заинтересовался Фэн Ю. Он закончил слушать те кассеты, которые дал ему Фу Гуанчжэн, и хотел найти что-нибудь новенькое.
 
 Владелец магазина попросил Фэн Юя немного подождать, и вышел наружу, чтобы проверить, нет ли никого вокруг. Затем он достал из-под стола коробку. Она была полна кассет. Там было по меньшей мере несколько сотен кассет и компакт-дисков.
 
 Большинство были на английском языке, но некоторые на русском, японском и других языках, неизвестных Фэн Юю.
 
 Все кассеты, кажется, были распакованы, пластиковой упаковки на них не было.
 
 Фэн Ю открыл первую попавшуюся коробочку и разочаровался.
 
 Все это были контрабандные кассеты и компакт-диски. Он то подумал, что это оригиналы. Все это, должно быть, контрабандный товар. Неудивительно, что владелец магазина сначала проверил улицу. Судя по всему, у него хорошие связи.
 
 “Аа...”
 
 Фэн Ю все равно хотел взять несколько кассет, но Ли На внезапно закричала.
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 Фэн Ю хотел было посмотреть кассеты в коробке и что-нибудь выбрать, когда услышал крик Ли На.
 
 “Что ты делаешь? Я увидела его первым.”
 
 “Что ты увидела первым? Он у меня в руках, а значит он принадлежит мне.”-Какой-то юноша держал в руках компакт-диск и злорадно смотрел на Ли На.
 
 Фэн Ю подбежал ближе, шлепнул юношу по руке и притянул Ли На к себе: "что случилось?”
 
 “Я первая увидела этот диск, но он выхватил его у меня из рук.”-Сердито сказала Ли На. Этот человек, судя по всему, был неадекватным. Она уже держала в руках диск. Как он посмел вырвать его у неё из рук?
 
 Фэн Ю протянул руку к юноше: "отдай его обратно.”
 
 Юноша посмотрел на Фэн Юя и высокомерно ответил: "сопляк, ты знаешь, сколько стоит этот компакт-диск? Ты вообще понимаешь по-английски? У тебя вообще есть CD-плеер? Тебе бы лучше пойти купить вон те кассеты.”
 
 На данный момент в Китае люди все еще слушали кассеты. Хотя компакт-диски уже импортировались, очень немногие люди могли себе их позволить. Обыкновенный оригинальный компакт-диск стоил несколько десятков юаней, не говоря уже о CD-плеерах. Это было во много раз дороже, чем кассеты и магнитофоны. Многие люди просто напросто не могли себе этого позволить.
 
 Но Фэн Ю был явно не из таких.
 
 Он медленно достал из сумки громоздкий Дискмен, который в ту эпоху был еще совсем не маленьким и тонким, чтобы его можно было повесить на пояс или положить в карман.
 
 Фэн Ю держал Дискмен в руке и говорил тем же тоном, что и юноша: "сопляк, ты знаешь, что это такое? Плеер, импортный продукт. Это самая последняя и самая дорогая модель, которую мой друг купил для меня в США! У тебя есть CD-плеер? Достань его и покажи мне. Ты понимаешь по-английски? Ты вообще знаешь о чем текст этих песен?”
 
 И юноша, и владелец магазина были шокированы. Они никак не ожидали, что студент достанет CD-плеер из своей сумки!
 
 Юноша все еще стоял в оцепенении с диском в руках. Фэн Ю достал из сумки банкноту в 100 юаней и протянул ее владельцу магазина: "босс, я хочу этот диск!”
 
 Владелец магазина тут же выхватил у юноши диск и отдал его Фэн Юю. Семья этого парня была очень богатой. Он отдал ему целых 100 юаней. Его семья не боялась, что он потратит деньги на ерунду? Он ведь даже не спросил цену!
 
 Лицо юноши покраснело от смущения и гнева!
 
 Фэн Ю нарочно крикнул: "позже я отвезу тебя в город покушать. Я видел новый ресторан в Сычуани. Говорят, что ужин там обойдётся больше чем в сто юаней. О, а ты любишь острую пищу?”
 
 Юноша хотел, чтобы несколько его головорезов избили Фэн Юя, но передумал, когда услышал, что он приехал сюда на машине.
 
 Чтобы управлять автомобилем в эту эпоху, вы должны быть либо очень влиятельным, либо очень богатым. Независимо от того, были у Фэн Юя власть или деньги, юноша знал, что ему лучше с ним не связываться. Его отец был всего лишь торговцем одеждой.
 
 Юноша вышел из лавки, опустив голову. Фэн Ю повернулся к Ли На с торжествующим выражением лица. Слова “посмотри, какой я крутой, скорее похвали меня" были написаны прямо у него на лбу!
 
 Ли На улыбнулась и покачала головой. Фэн Ю действительно перенял все плохое от Вэнь Дунцзюня. С каких это пор он начал выставлять свое богатство напоказ?
 
 Если бы Фэн Ю знал, о чем думает Ли На, он бы сильно расстроился. Хотя он и выставлял напоказ свое богатство, это было всего лишь посланием тому юноше, чтобы он не связывался с ним. Он всего лишь предотвратить новые неприятности. Это щегольство отличалось от хвастовства Вэнь Дунцзюня!
 
 “Брат, ты не хочешь еще что-нибудь выбрать?”
 
 Владелец магазина понял, что Фэн Ю очень богат и решил порекомендовать ему что-то еде . Семья этого парня, должно быть, богата, а он сам-просто транжира. Владелец магазина хотел воспользоваться этой возможностью, чтобы заработать побольше денег.
 
 “Все это ввозится контрабандой?”-С улыбкой спросил Фэн Ю.
 
 В эту эпоху из-за ограничений на импорт и слишком высоких цен на оригинальные кассеты и компакт-диски существовал отдельный рынок для таких продуктов.
 
 Такие компакт-диски стоили всего несколько юаней и были очень популярны среди тех людей, которые не могли позволить себе оригинальный CD.
 
 Популярность подобного контрафакта сохранялась вплоть до 1995 года. И дело было не в том, что Китай смягчил правила ввоза, а в росте пиратства. Пиратский компакт-диск или пиратская кассета стоили менее 30% от стоимости оригинала. Это было даже дешевле, чем компакт-диски, которые сейчас предлагал продавец.
 
 В Китае можно было найти все виды пиратских компакт-дисков, независимо от того, китайские это или зарубежные песни. Качество звука было превосходным, и стоили они дешево. Также из-за пиратских компакт-дисков и кассет, отмечался рост продаж портативных музыкальных плееров.
 
 В компакт-дисках и кассетах было просверливали отверстие, а затем бизнесмены импортировали их в Китай в виде пластиковых обрезков, перепродавая в магазины аудиокассет.
 
 Это считалось контрабандой. Вот почему Фэн Ю задал такой вопрос.
 
 Владелец магазина рассмеялся, но ничего не объяснил.
 
 “Брат, тебе не нравятся эти проколотые диски и кассеты? У меня ещё есть фильмы на прокат. Хочешь взглянуть? Вот это самые последние. У меня есть отечественные, гонконгские, тайваньские и даже американские фильмы. У тебя дома должен быть видеомагнитофон. Возьми напрокат несколько таких фильмов. Это лучше, чем телешоу.”
 
 Владелец магазина не смог продать свои диски и кассеты, поэтому решил попытаться продать фильмы. Глядя на Фэн Юя, он хотел, чтобы тот потратил все свои деньги!
 
 Фэн Ю тоже не любит смотреть телепрограммы. Почему бы не взять несколько фильмов? Он подошел и взглянул на названия. В магазине были не только фильмы, но и гонконгские драмы, такие как "олень и котел". Несколько сезонов этой драмы состояли из 42 видеокассет.
 
 Ли На все еще выбирала диски, а Фэн Ю сфокусировался на видеокассетах. Большинство из них его не интересовало, и когда он собрался было выбрать несколько фильмов о гонконгских триадах, владелец отозвал его в сторону и тихонько спросил: "молодой человек, не хотите увидеть кое-что ещё? Внутри есть и более интересные фильмы!”
 
 Фэн Ю увидел озорную улыбку продавца. Он сразу понял, о каких видео он говорит.
 
 Однако он отклонил предложение. Рядом с ним была Ли На, к который он не мог даже прикоснуться. Если бы он еще и посмотрел такие фильмы, то точно сошел бы с ума!
 
 Более того, если его сестра увидит у него такие видеокассеты, отец преподаст ему хороший урок!
 
 Пока Фэн Ю думал об этом, его рука бессознательно тянулась к кассете.
 
 “Фэн Ю, ты закончил?”
 
 Он тут же отдернул руку и небрежно схватил две видеокассеты: “Да, уже иду.”
 
 Выйдя из магазина, он оглянулся. Хм, надо запомнить этот адрес…
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 Фэн Ю только что подписал договор купли-продажи от имени мотоциклетного завода.
 
 Чжан Жуйцян предложил увеличить бюджет на оборудование и улучшить условия работы полиции во время заседания городского правительства. Это предложение одобрили все.
 
 Особенно заместитель мэра, который следил за городским правопорядком. Если городская полиция сможет выполнять свою работу более эффективно, это станет его заслугой.
 
 Однако как они собираются улучшить условия труда и оборудование? На это у каждого было свое мнение. Кто-то хотел построить новые полицейские участки или хотя бы отремонтировать старые здания. Нынешние были слишком старыми, и это влияло на имидж полиции.
 
 Другие предлагали увеличить зарплату полицейским. Таким образом, можно сохранить целостность полицейских сил и предотвратить жалобы общественности.
 
 Чжан Жуйцян высказал иное мнение. Он считал, что нужно изменить условия патрулирования, чтобы офицеры могли более эффективно выполнять свои обязанности. Это действительно было крайне важно. Офицеры все еще пользовались машинами десятилетней давности, а это было опасно для их безопасности!
 
 Старые патрульные машины могли замедлить полицейских, и тогда они вовремя не приедут на место происшествия, или не смогут догнать преступников. Вот какие доводы приводились в поддержку его предложений.
 
 Закупить партию новых машин? Все присутствующие на собрании сочли, что это не очень хорошая идея. Даже если они купят обычные джипы, это будет совсем не дешево. Предложение Чжан Жуйцяна состояло в том, чтобы в каждый участок купить по крайней мере одно новое транспортное средство, а это означало, что им нужно по крайней мере несколько десятков. Это обойдётся по меньшей мере в несколько миллионов юаней.
 
 Что? Мотоциклы? Мотоциклы тоже не дешевые. Если офицеры будут ездить на новой модели мотоциклом, они могли бы также придерживаться своих нынешних мотоциклов с коляской. Старые мотоциклы с колясками были все еще быстрее, чем новые!
 
 Чжан Жуйцян продолжал рассказывать, что он обсуждал это с машиностроительной компанией, и акционер даже согласился дать городу Бин специальную цену. 10,000 юаней за мотоцикл. Если мы купим 100 мотоциклов, машиностроительная компания подарит нам 10 штук в подарок!
 
 Услышав это, все согласились. Один мотоцикл всего за 10000 юаней это действительно хорошая сделка. Имея 110 штук, они могли бы распределить их по всем станциям в городе и даже оставить партию для своей дорожной полиции. Это значительно улучшило бы положение полиции в городе.
 
 Когда Фэн Ю рассказал остальным об этой сделке в машиностроительной компании, Фу Гуанчжэн согласился без колебаний. Его семья всегда предоставляла государственным структурам преференции в Гонконге. Таким образом, они предотвращал проблемы, которые могут возникнуть в будущем. У Ли Минде не было причин возражать. Он все еще был правительственным чиновником, как он мог пойти против начальства?
 
 После того, как договор купли-продажи был подписан и город произвел платежи, Фэн Ю доставил 110 мотоциклов в соответствующие полицейские участки и управление дорожной полиции.
 
 Все офицеры были в восторге, а больше всего радовались сотрудники ГИБДД. Ну что, теперь посмотрим, кто осмелится разгоняться или ездить без прав? Раньше мы не могли поймать их, но теперь то нарушители от нас не уйдут!
 
 ……
 
 Фэн Ю сидел в кабинете начальника полиции Чэня. Шеф Чэнь теперь был его заместителем. Во время репрессий начальник провинции похвалил его за работу и даже повысил в должности. Именно из-за этого Чэнь стал ближе к Фэн Юю.
 
 “Менеджер Фэн, ты здесь по какому-то делу?”
 
 “Недавно у меня появилась идея попросить начальник полиции провинции обратить на тебя внимание. Когда-то ты помог мне с проблемами с Сон Лаоси, а теперь я хочу отплатить тебе тем же.”-ответил Фэн Ю с широкой улыбкой.
 
 “Хорошая идея? А как?”
 
 “Шеф Чэнь, ты ведь отвечаешь за управление дорожной полиции, верно? У тебя есть связи в городе или на провинциальной телестанции? Ты можешь попросить их провести рекламную кампанию для дорожной полиции города?”
 
 “С провинциальной телестанцией могут возникнуть сложности. Но с городским телевидением проблем быть не должно. Шеф телестанции был моим одноклассником. Но о какой рекламной кампании ГИБДД ты говоришь? Я впервые об этом слышу.”
 
 Чэнь был озадачен. Телевизионные станции обычно показывали важные события, происходящие в городе, или то, что делали городские лидеры. Он не слышал, чтобы телестанция проводила рекламную кампанию дорожной полиции. Что там рекламировать?
 
 Фэн Ю развернул газету на кофейном столике и указал на одну статью: "шеф Чэнь, смотри. Эту статью опубликовали после Лунного Нового года. В ней говорится, что в городе Бин увеличилось число нелицензированных мотоциклистов, и дорожная полиция ничего не может с этим поделать. Произошло много дорожно-транспортных происшествий, а виновников так и не поймали!”
 
 Но Фэн Ю не упомянул о существенном элементе. Все эти мотоциклы были выпущены именно им.
 
 Чэнь нахмурился. Фэн Ю пришел посмеяться над ним?
 
 “Шеф Чэнь, дорожная полиция только что купила новую партию мотоциклов, как думаешь, теперь дежурный офицер сможет догнать преступника?”
 
 “Абсолютно безе роллер. Если офицеры даже так не смогут отлавливать преступников, я начну сурово наказывать.”
 
 "Послушай, только ты, руководители города и сотрудники ГИБДД знают об этом. Почему бы не сделать телевизионный эпизод, чтобы объяснить прошлые трудности и сказать жителям, что это больше не повторится. Это позволит жителям нашего города лучше понять дорожную полицию, а ещё припугнуть тех, кто ездит без прав. Таким образом ты сможешь показать лидерам, что делаешь свою работу.”
 
 Фэн Ю был как всегда очень красноречив.
 
 Глаза Чэня расширились. Почему он не подумал об этом раньше? Его не волнует, что думают местные жители. Он просто хочет получить больше информации о лидерах.
 
 "Хм, нам действительно нужно сделать программу, чтобы жители это увидели. Городская телестанция слишком мала. Я придумаю, как транслировать наш ролик на провинциальном телевидении!”
 
 Какой смысл показывать это городским властям? Лучше пускай это увидят руководителей провинций. Эта кампания должна выйти в эфир на провинциальном телевидении!
 
 ……
 
 Меньше чем через неделю Фэн Ю увидел эксклюзивное интервью с дорожной полицией города Бин в новостях провинциального телевидения. Шеф Чэнь показал новые мотоциклы дорожной полиции, будучи в форме офицера.
 
 Такая реклама была даже лучше, чем реклама на провинциальном телевидении. Скоро ему определенно поступит большой заказ.
 
 Тем не менее, Фэн Ю недооценил желание подражать властям. Уже на следующий день многие чиновники звонили и заказывали мотоциклы Songjiang!
 
 На следующей неделе все местные власти в Лунцзяне заказали мотоциклы у "Тай Хай Трейдинг". Минимальное количество составило 30 единиц, а максимальное-80.
 
 На эти заказы не распространялась такая же скидка, какая была у города Бин. Теперь цена составляла 13 000 юаней за один мотоцикл. Что? Вы думаете, это дорого? Вы можете связаться с дистрибьюторами в других провинциях. Дистрибьюторские цены составляли 15 000 юаней, а минимальный заказ - 100 единиц. Я и так уже сделал вам скидку.
 
 Все еще думаете, что это дорого? Тогда не покупайте! Наши мотоциклы очень популярны в Китае, и если вы будете колебаться и дальше, то мы упустим реальных покупателей.
 
 Вскоре даже города из соседних провинций стали заказывать мотоциклы. Когда Ву Чжиган увидел отчет о продажах за эту неделю, он широко улыбнулся...
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 Фэн Ю был уверен, что продажи мотоциклов в этом году превзойдут 130 000 единиц. Во-первых, он запустил рекламу. Во-вторых, использовал хитрый ход.
 
 В Китае местные власти любили все сравнивать, конкурировать друг с другом и копировать фишки у других. Они не заботились об экономическом положении своей сферы. В их головах были преимущество мысли о себе. Если ты водишь Ауди, я не могу водить Сантану.
 
 В первоначальной истории китайская дорожная полиция сменила оборудование в конце этого года. Все мотоциклы с колясками были утилизированы и заменены на импортные. Но Фэн Ю снова изменил историю города.
 
 После его рекламной кампании продажи однозначно вырастут еще больше. Продажи в провинциях Лунцзян и Линь увеличились, и по большей части мотоциклы закупали для правительства. Продажи в провинции Лунцзян даже превысили продажи в провинции Гуандун.
 
 Это подстегнуло дистрибьюторов из крупных провинций. Они хотели получить высшие награды по продажам в этом году, поскольку обещанные Фэн Юем подарки были очень соблазнительными.
 
 Что касается экономики, средней заработной платы и численности населения, то провинция Лунцзян занимала одно из самых низких мест. Только западные провинции были ниже. Но теперь, продажи мотоциклов в Лунцзян шли лучше, чем в Гуандуне? Как это могут воспринять дистрибьюторы?
 
 Они поспрашивали близких и выяснили причину внезапного роста. Все дело было в местных властях. Вы решили, что единственные это сделаете? Мы тоже все можем!
 
 Дистрибьюторы начали тут же убеждать местное управление дорожной полиции приобрести побольше мотоциклов. Чем больше они продадут, тем больше комиссионных получат. Даже если они немного снизят цену продажи, то все равно получат больше прибыли.
 
 Глядя на заказы дистрибьюторов на следующий месяц, Фэн Ю рассмеялся.
 
 Все они были способными людьми. Исходя из показателей продаж за этот месяц, в следующем он удвоится!
 
 Кроме того, ещё не все заказывали мотоциклы. Ближайшие два месяца станут пиком продаж. Возможно, что общий объем превысит 130 000 единиц ещё до конца года!
 
 После 2000 года в Китае будет более 100 миллионов мотоциклов, и это не включая электрические велосипеды. Хотя здесь было более сотни мотоциклетных заводов, большая часть рынка была занята несколькими брендами. Самый продаваемый бренд продал более миллиона мотоциклов, а остальные более 200 000.
 
 В этом году, по оценкам Фэн Юя, мотоциклы Songjiang войдут в тройку лучших марок мотоциклов Китая. Лучшими все равно останутся Цзялинцзян. Их маленькие мотоциклы все еще были очень популярны в деревнях, а Хонда займёт второе место. Хонда была самым популярным импортным мотоциклетным брендом в Китае.
 
 Несмотря на то, что это был только первый год развития Songjiang Motorcycles, Фэн Ю все еще не был доволен. Он должен быть первым и вытеснить все иностранные марки автомобилей с китайского рынка! Фэн Ю заказал у Кириленко еще 2 линии, связанные с производством мотоциклов. Он хотел выйти на рынок стокубовых мотоциклов.
 
 Они были более экономичными по расходу топлива, чем 125 кубовые, а скорость была не слишком медленной. Фэн Ю решил построить две производственные линии в Цзин Лине. Город Бин в этом случае совсем не подходил. Многие дистрибьюторы жаловались на стоимость и время транспортировки.
 
 Единственным его преимуществом было то, что он был близок к Советскому Союзу и в нем было удобно торговать. Но Кириленко заказал у Фэн Юя только 100 мотоциклов. Все дело было в том, что мотоциклы Songjiang были разработаны именно для китайцев. Советские люди сочли бы, что эти мотоциклы выглядят не очень красиво.
 
 Фэн Ю использовал оборудование в качестве инвестиций для создания еще одного завода мотоциклов в городе Цзин Лин. На этот раз город был полон решимости использовать наличные деньги для пропорционального увеличения своих инвестиций. Город не хотел, чтобы Фэн Ю разбавлял их акции.
 
 Он также уже дал задание инженерам-мотоциклистам. Они могут временно остановить НИОКР более мощных мотоциклов. Сейчас лучше заняться более простыми моделями.
 
 Фэн Ю решил, что он будет производить 100-кубовые мотоциклы позже. Пока что у него не было никаких планов на 150-кубовые мотоциклы, поскольку Китай до сих пор не разрешал ездить на них по дорогам. После того, как планы будут утверждены, начнется производство.
 
 Но инженеры не понимали, почему Фэн Ю хочет, чтобы они исследовали 75-кубовые и 50-кубовые двигатели. Другие люди начинали с маленького, переходя к большему, но Фэн Ю сделал наоборот. Он хочет делать мотоциклы поменьше? Это движение назад.
 
 50-кубовый Jialing продавался хорошо, и за год было продано более 200 000 единиц. Но может ли их прибыль сравниться с Songjiang motors?
 
 Они не знали, что Фэн Ю решил ввести в оборот мотоциклы и скутеры.
 
 Скутеры уже появились в Японии, но реакцию вызвали неоднозначную. В Японии инфраструктура общественного транспорта была превосходной, а автомобильная промышленность-хорошо развитой. Это ограничивало рост их мотоциклетного рынка.
 
 Целевой сегмент рынка скутеров составляли дамы. Они могли бы ездить на скутерах, даже надев юбку.
 
 Но в Японии женщины имели более низкий статус, и большинство из них не работали, и им не нужно было никуда ездить. Кроме того, в Китае считалось, что семье уже повезло, если она имела один мотоцикл. Мужчины не захотят покупать такие низкоскоростные скутеры. Единственным рынком, где хорошо пойдут продажи, был Тайвань.
 
 В Китае пока что продавались только стандартные велосипеды. И хотя с 1993 года скутеры станут чрезвычайно популярны, Фэн Ю не хотел ждать до тех пор, пока это произойдёт.
 
 Кроме того, методы, используемые для создания мотоциклов и скутеров, могут быть использованы для электрических велосипедов. Немного изменения технологии они смогут начать производить и их.
 
 После 1993 года Китай станет первой страной в мире по продажам мотоциклов. А с 2000 года Китай номером один в мире по продажам электрических велосипедов. Как Фэн Ю мог отказаться от такого шанса?
 
 Теперь он работал даже на моторном заводе. Там разрабатывались мощные свинцово-кислотные и литий-ионные аккумуляторы.
 
 Свинцово-кислотная батарея по большей части будет использоваться в будущем для электромобилей. Литий-ионные аккумуляторы для электронных продуктов, вроде батарей смартфонов.
 
 Моторный завод сам занимался исследованиями и разработкой аккумуляторов. Даже если бы Фэн Ю решил инвестировать в них деньги, моторный завод не продал бы ему патент, но Ли Шию сказал, что они могут поделиться технологиями. Фэн Ю остался этим доволен.
 
 Ему, конечно, было жаль, что моторный завод не имел планов по разработке щелочных аккумуляторов. Они считали, что это не выгодно, к тому же у них не было достаточно инженеров, которые могли бы поработать над этим.
 
 Еще через два года бытовая техника, вроде телевизоров, войдет в эру дистанционного управления, и появится много электронных игрушек. Не берите в голову. Фэн Ю не может заниматься всеми прибыльными делами сразу. Он должен оставить хоть что-то остальным.
 
 Сейчас его больше всего беспокоили продажи вентиляторов без лопастей.
 
 Лето еще не наступило, и продажи шли не очень хорошо как на внутреннем, так и на внешнем рынке. Даже семья Фу начала волноваться.
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 Реклама безлопастных вентиляторов транслировалась по каналам CCTV уже целый месяц, но поскольку сезон еще не наступил, продажи не набрали обороты. Даже несмотря на то, что температура в южных провинциях уже поднялась, потребителей смущали высокие ценники.
 
 Фэн Ю сказал дистрибьюторам, что они должны использовать безопасность, высокие технологии и аспекты здоровья в качестве инструментов продаж. Сейчас они уже могли извлечь уроки из продаж мотоциклов, которым поспособствовало взаимодействие с государственными структурами.
 
 В Китае по-прежнему ощущалась нехватка электроэнергии, и хотя большинство правительственных учреждений были оснащены кондиционерами, им не разрешалось их включать. Только некоторые из высших руководителей могли себе это позволить. Остальным приходилось довольствоваться вентиляторами.
 
 Это также может помочь сделать акцент на одной из особенностей вентиляторов без лопастей. Они тихие, и, к тому же, конструкция вентилятора была очень красивой, и он хорошо смотрелся в офисах.
 
 Основными клиентами дистрибьюторов западных провинций было Правительство. Люди попрежнему вспоминали поговорку о том, что правительство самых бедных районов все равно будет богатым.
 
 В последующие годы руководители бедных провинций и районов по-прежнему ездили на автомобилях стоимостью в миллионы юаней и тратили десятки миллионов на ремонт своих офисов!
 
 Эти деньги поступали из фондов помощи, налогов и даже пожертвований. Чиновники никогда не тратили деньги из своего собственного кармана!
 
 К тому же они следили за последними тенденциями, словно кинозвезды. Они носили фирменные часы, стильную кожаную обувь, ремни, галстуки и т. д. В будущем все их деяния будут разоблачены.
 
 Вентиляторы без лопастей попрежнему были дешевле кондиционеров и гораздо высокотехнологичнее. Фэн Ю верил, что найдутся люди, которым это понравится.
 
 Из-за этого убеждения он решил провести эксперимент в городе Бин.
 
 Чжан Жуйцян читал досье, присланное ему правительством провинции, когда в дверь с паническим выражением лица постучал его секретарь.
 
 “Мэр Чжан, Фэн Ю снова здесь и снова с подарками!”
 
 “Остановите его и не дай принести подарки!”
 
 Чжан Жуйцян чуть не подпрыгнул от испуга, услышав голос своего секретаря. Фэн Ю открыто дарил ему подарки, используя свои пробные продукты.
 
 Сначала он думал, что это их небольшие подарки как между друзьями. Однако, вскоре обнаружил, что Фэн Ю просто использует его.
 
 Однажды он уже так обманул его с премиальным маслом Тай Хуа, увлажнителями воздуха и даже мотоциклами Songjiang. Фэн Ю просто хотел, чтобы другие регионы копировали город Бин и заказывали его мотоциклы, предлагая городскому правительству улучшить их полицейское оборудование!
 
 Чжан Жуйцян также выяснил, что чем бы он ни пользовался, его подчиненные тоже покупали это. Что это ещё такое? Бесплатная рекламная площадка для Фэн Ю?
 
 В городском правительстве уже даже ходили слухи, что Чжан Жуйцян брал у Фэн Юя деньги за рекламу его продукции. Машиностроительная компания и другие государственные предприятия закупили импортные машины и технологии Tai Hua Trading только потому, что Фэн Ю подарил Чжан Жуйцяну подарки.
 
 Тот был в ярости. Несмотря на то, что он хотел получить политические достижения, он все еще считал, что он чист и все прекрасно осознают его возможности. Если нет, то он и дальше не окажется на посту заместителя мэра. К счастью для него, провинциальные лидеры доверяли ему, и даже провинциальный мэр упрекнул мэра города Бин за то, что тот позволил своим людям распространять слухи.
 
 Тогда Чжан Жуйцян предупредили, чтобы он не брал никаких пробных продуктов от Фэн Юя. Он не должен использовать даже те продукты, которые произведены компаниями, хотя бы немного связанными с Фэн Юкм! Все это делалось для того, чтобы пресечь любые новые слухи!
 
 Вот почему Чжан Жуйцян попросил своего секретаря запретить Фэн Юю дарить подарки. Если он придёт с пустыми руками, он будет более чем готов поговорить с ним. Этот молодой человек был очень молод, но обладал хорошим пониманием экономики и мог предложить ему идеи по улучшению экономического роста города.
 
 Фэн Ю нес большую коробку, и по пути многие люди увидели его. Они разговаривали за его спиной, но Фэн Юю было все равно. Для него эти люди были всего лишь сплетниками. Такие как они никогда не добьются успеха.
 
 Сильным не нужно заботиться о том, что говорят о них слабые!
 
 Однако когда Фэн Ю уже собрался войти в кабинет Чжан Жуйцяна, его остановили.
 
 “Брат Чжао, это я, Фэн Ю.”-он был озадачен. Хотя это был не главный секретарь Чжан Жуйцяна, они уже встречались несколько раз. Он не должен был мешать ему.
 
 “Я знаю, кто вы. Оставьте коробку снаружи, и вы сможете войти.”-Секретарь заблокировал дверь кабинета. Таковы были инструкции, и он должен был им следовать!
 
 Что? Я не могу взять с собой коробку?
 
 Фэн Ю беспомощно оставил ее снаружи и вошел в комнату. Все руководители имели одинаковую планировку офиса. Фэн Юю она тоже нравилась, и он хотел в будущем обустроить свой офис именно так. Но в приемной должно быть не менее 10 секретарей!
 
 Чжан Жуйцян вздохнул с облегчением, увидев, что Фэн Ю вошел без подарка.
 
 “Разве я не говорил тебе, чтобы ты ничего не приносил, когда придешь?”
 
 “Мэр Чжан, как ты можешь так говорить? В прошлый раз, когда я был у тебя, ты подарил мне коробку с чайными листьями, а теперь я хочу отплатить тебе подарком. Или ты хочешь, чтобы я вернул чайные листья?”-пожаловался Фэн Ю.
 
 А? Чжан Жуйцян действительно не хочет, чтобы я что-то сюда приносил. Странно, это ведь всего лишь образцы, которые ничего не стоили. Почему он не хочет?
 
 “Я говорил это тебе уже много раз. Ты в открытую приносишь сюда свою продукцию, а что, если это увидят другие люди? Что они подумают?”-Сердито спросил Чжан Жуйцян.
 
 “Так ты хочешь сказать, чтобы я делал это тайно или посылал домой?”
 
 "....”
 
 Чжан Жуйцян в этот момент действительно хочет плюнуть в Фэн Юя и закричать на него! Я не приму никаких подарков!
 
 “Мэр Чжан, вы образованны, опытны и знаете больше меня. Я просто хочу узнать ваше мнение о последнем продукте нашей компании, безлопастных вентиляторах. Я заберу его обратно, когда буду уходить.”
 
 “Прекрати нести чушь. Потом ты скажешь мне, что забыл его, а когда мои подчиненные увидят твои продукты в моем офисе, они закажут их в свои. Ты хочешь, чтобы я снова бесплатно тебя рекламировал?”-Чжан Жуйцян предсказал намерения Фэн Юя.
 
 “Мэр Чжан, ты ошибаешься. Только посмотри на увлажнители воздуха. Разве тебе не нравится ими пользоваться? Разве ты не стал лучше концентрироваться на работе, когда начал их использовать? Кроме того, мои продукты покупали даже руководители провинциального правительства. Они доказывают, что они хорошо разработаны и подходят потребителям. К тебе это не имеет никакого отношения.”
 
 “Тогда что же ты принес на этот раз?"-Чжан Жуйцян знал, что ему никогда не победить Фэн Юя словами. Он решил, что независимо от того, что предложит этот парень, он ответит ему, что у него уже это есть, и ему не нужен никакой образец или пробный продукт!
 
 “Разве я ещё не сказал? Вентилятор без лопастей. Новый, высокотехнологичный и запатентованный продукт ... "-Фэн Ю начал затаскивать свой вентилятор, не останавливаясь.
 
 Что бы ни говорил Фэн Ю, Чжан Жуйцян отказывался его взять. Он не позволил ему даже оставить вентилятор внутри для демонстрации!
 
 Через час Фэн Ю ушел вместе с коробкой. Однако Чжан Жуйцян не знал, что за последний час многие люди, проходя мимо его офиса, заметили коробку. Особенно написанные на ней слова "вентилятор без лопастей”…
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/756792

    
  





  Экстраординарный гений Глава 218


  

    
      Глава 218
 
 Кириленко позвонил, чтобы сообщить, что технологии, который хотел моторный завод, уже готовы, и он лично привезёт всю информацию.
 
 Он сам приедет за этой мизерной суммой? Хватит шутить. Это было возможно 2 года назад. Теперь он был преуспевающим бизнесменом. С чего бы ему заботиться о столь маленькой сумме?
 
 Хотя информация стоила недешево, его прибыль составляла всего несколько сотен тысяч рублей. Фэн Ю догадывался о цели его визита. Он хотел обсудить политические вопросы, касающиеся Советского Союза.
 
 Фэн Ю рассказал ему о своих предположениях, и они постепенно сбывались. Например, о президенте Михаиле Горбачёве и Ельцине, о независимости Литвы и отношениях между обеими Германиями, объединение которых должно было произойти еще до конца года.
 
 Отец Кириленко тайно поклялся в верности Ельцину. Он был офицером снабжения в армии и мог оказать этому человеку серьезную поддержку. Например, решить, какое количество припасов получат войска. Он мог даже прекратить поставки некоторым силам. Это существенно влияло на военную мощь между обеими фракциями.
 
 Его отец принял решение, а остальное уже зависело от Ельцина. Кириленко просто хотел поговорить с Фэн Юем и узнать его мнение.
 
 Фэн Ю был бизнесменом, а Кириленко-его торговым партнером. Если бы семья Кириленко поднялась в статусе и получила больше власти в Советском Союзе, торговый бизнес Фэн Юя пошел бы ещё лучше. По этой причине Кириленко и его отец понимали, что у них с Фэн Юем общие интересы.
 
 Кириленко сожалел только о том, что он познакомил с Фэн Юем других людей из Советского Союза. Если его семья потерпит неудачу, он сможет поработать с другими своими знакомыми.
 
 Кириленко приехал к Фэн Юю не только для того, чтобы выслушать его анализ дел Советского Союза, но и для того, чтобы укрепить их дружбу.
 
 ……
 
 Фэн Ю стоял у входа в аэропорт, когда увидел, что Кириленко машет ему рукой. Кириленко взял с собой сопровождающего, который нес за собой 4 больших чемодана.
 
 Почти весь багаж содержал техническую информацию, их личные вещи занимали лишь половину багажа.
 
 После теплых объятий Фэн Ю поспешно оттолкнул Кириленко. Сила этого парня была не на шутку поражающей. Он легко мог кого-нибудь задушить.
 
 “Брат Ки, давай отправим информацию клиенту, а уже потом поговорим.”
 
 “Конечно. Но сегодня ты должен выпить со мной. Позови с нами Ли.”-Кириленко знал только двух человек в городе Бин, и вторым человеком был Ли Шицян.
 
 “Брат Ки, мой шурин сейчас занят. Сестра может родить в любое время на этой неделе, так что……”
 
 “Ах...... Поздравляю. ничего страшного. Я привёз ему кое-какие подарки. Завтра навестим твою сестру в больнице.”
 
 Советские люди любили получать и дарить подарки. Кириленко хотел поддерживать их дружеские отношения, поэтому приехал не с пустыми руками. Он знал, что Ли Шицян-шурин Фэн Юя, и если ему удастся установить с ним близкие отношения, то тот мог бы помочь ему, если понадобится.
 
 ……
 
 Главный инженер моторного завода и его сотрудники просматривали новую информацию. В основном они проверяли, доехали ли она в целостности. Они не беспокоились о том, если информация окажется ложной. Фэн Ю пообещал им, что возместит двойную сумму, если так случится.
 
 Он верил, что Кириленко не обманет его из-за такой ничтожной суммы. Это вызвало бы разногласия между ними и повлияло бы на их будущие деловые сделки. Ли Шию тоже был уверен, что Фэн Ю не станет его обманывать.
 
 Почти все документы были проверены, кроме некоторых незначительных деталей. Это потребует ещё некоторого времени.
 
 “Менеджер Фэн, все документы на месте. Мы подпишем и уведомим банк, чтобы он перевел вам платеж. Вы сказали, что приедут специалисты из Советского Союза. Где они? Имея только информацию, нам будет трудно ее использовать.”
 
 “Эксперты прибудут на следующей неделе. Некоторые будут на вашем заводе, другие на авиационном, третьи в машиностроительной компании и т. д.”
 
 Фэн Ю был доволен. Он успешно набрал еще больше советских специалистов. Эксперты имели более чем 20-летний опыт работы, и их знания стоили больших денег. Если бы Фэн Ю был чуточку злее, он мог бы подписать трудовой договор с этими экспертами и взимать с фабрик плату за консультации и их услуги.
 
 Однако он не был заинтересован в том, чтобы заработать эту ничтожную сумму денег. Он больше хотел того, чтобы эти фабрики были у него в долгу. В ту эпоху услуги стоили гораздо больше, чем деньги.
 
 Фэн Ю отправил Кириленко в отель "Интернэшнл".
 
 В прошлом менеджер международного отеля Юй Чунюань прогнал Фэн Ю из отеля, потому что тот обменивал там иностранную валюту. Но через 2 года Фэн Ю стал большим боссом, и Юй Чуньюань вышел на дорожку у отеля и лично открыл дверцу его машины.
 
 Он стал свидетелем семейных связей Фэна во время свадьбы его сестры. Юй Чунюань был всего лишь мелким менеджером в государственной гостинице и не мог сравниться даже с гостями, приглашенными Фэн Юем.
 
 Фэн Ю попросил своих сотрудников заранее позвонить в отель, и Юй Чуньюань договорился о бронировании номера и ресторана.
 
 Хотя на ужин придут всего 2 человека, Юй Чуньюань приготовил отдельную комнату. Он знал, что Фэн Ю не станет заказывать только пару блюд.
 
 Выпив вина, Кириленко тихо спросил: "Фэн, мой отец сейчас при Ельцине. Ты уверен, что это принесёт ему хорошие возможности?”
 
 Фэн Ю улыбнулся: "брат Ки, раз уж ты решил поверить мне, тогда почему все еще сомневаешься? Ладно, я все же должен напомнить тебе, что Ельцина могут убить, и если он умрет, это будет не слишком хорошо для твоего отца.”
 
 “Убить?”-Кириленко был в шоке. Фэн Ю никогда не рассказывал ему об этом раньше. Может быть, кто-то хочет начать военный переворот?
 
 Если бы кто-то сделал это, то убили бы президента Михаила Горбачева. С чего бы убивать Ельцина?
 
 Подумав об этом, Кириленко покрылся холодным потом. Если все будет так, как сказал Фэн Ю, рано или поздно люди узнают о его отце. Если Ельцина убьют, то у его отца будут большие неприятности!
 
 “Брат Ки, успокойся. Ельцин должен об этом знать. Ему не грозит опасность, если он предпримет меры предосторожности. Твой отец отвечает за логистику, и если он обеспечит больше поставок фракции Ельцина, это станет для него лучшей поддержкой. Как только Ельцин придет к власти, твой отец будет хорошо вознагражден.”
 
 В истории оппозиционные партии не согласились на убийство Ельцина, предпочтя домашний арест. Это стало причиной того, что Ельцин добился успеха в управлении Россией, а также получил более 90% зарубежных активов Советского Союза. Потому-то Россия и продолжала оставаться одной из сильнейших Наций в мире!
 
 Кириленко немного подумал и спросил: “Фэн, у тебя так много идей. Какой путь я должен избрать для своего будущего развития?”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/756793
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 Фэн Ю почувствовал себя странно, когда Кириленко задал ему этот вопрос. Он хорошо знал Кириленко. Этот человек, конечно, не слишком решительным, однако у него были свои цели на будущее. Поэтому Фэн Ю не ожидал, что Кириленко обратится к нему за советом.
 
 Он был рад дать Кириленко совет или даже стать его наставником. Лишь бы он не винил его, когда что-то случится.
 
 “Брат Ки, разве ты не говорил, что не хочешь быть политиком и служить в армии? Оставайся бизнесменом.”
 
 “Я определенно буду заниматься бизнесом и зарабатывать деньги. Быть солдатом слишком тяжело, а политиком - скучно. Мне нравится мой нынешний образ жизни. Но разве ты не говорил, что Советский Союз распадется? Если то, что ты сказал, окажется правдой, наш бизнес сильно пострадает.”
 
 Фэн Ю понимал, что Кириленко испугался нынешней политической ситуации. Наибольший доход он сейчас получал от продажи промышленного оборудования и технологий. Как только Советский Союз распадется, страны должны будут начать наращивать свою промышленность, и ему будет нелегко получить эти машины и технологии.
 
 Хотя он все еще может торговать с Китаем, такой доход не сравнится с продажей машин и технологий. Он упадёт с нескольких миллионов рублей до чуть более миллиона в месяц. Разница была слишком велика.
 
 “Брат Ки, помнишь, я тебе уже об этом говорил? Теперь настало время накопить свое богатство. Распад Советского Союза произойдет по крайней мере через 1 год. Сейчас лучше всего покупать минералы. Например, железные руды, сырую нефть, редкие металлы и т. д. Любая развивающаяся страна нуждается в этих природных ресурсах, и по мере развития технологий спрос на эти ресурсы будет только возрастать. Возможно, ты даже станешь одним из самых богатых людей в мире.”
 
 Многие шахтерские бароны появились еще до распада Советского Союза, и все эти люди имели тесные связи с военными или политиками. Они использовали свои связи, покупая государственные шахты у правительства по низким ценам.
 
 Ценность этих минералов возросла после распада Советского Союза. Все эти бизнесмены разбогатели, но позже о них позаботился Путин.
 
 “Покупать минералы? Ты уверен, что это принесет мне деньги в будущем? Цена то у них совсем не низкая. Угольные шахты ещё ладно, но железные шахты или сырая нефть очень дороги.”
 
 Фэн Ю загадочно заговорил: "а если цены на сырую нефть упадут в начале следующего года?”
 
 “Что? Цены на нефть упадут? Как такое может быть? Сырая нефть самый важный природный ресурс,к тому же теперь Ирак должен много денег. Говорят, что Ирак будет снижать поставки сырой нефти с Кувейтом, чтобы повысить цены на нефть.”
 
 Фэн Ю никак не ожидал, что Кириленко будет все это знать. Глядя на удивленный взгляд партнера, Кириленко почувствовал гордость.
 
 “Начало следующего года. Цены на нефть резко упадут, и это будет хороший шанс для нас. Если ты мне доверяешь, то продавай мне нефтяные фьючерсы. Я гарантирую, что мы получим прибыль в несколько раз больше затрат в течение месяца!”
 
 “В несколько раз больше всего за месяц? Как это возможно?”-Кириленко не мог поверить в то, что сказал Фэн Ю. Если только цены на нефть не упадут более чем на 10%.
 
 Международные цены на нефть начали медленно расти. Даже советский экономист предсказывал, что цены на нефть достигнут 30 долларов за баррель. Но Фэн Ю говорит, что они упадут?
 
 “Прекрасно, Брат Ки. Если ты мне не веришь, я ничего не могу поделать. Я могу научить тебя еще одному трюку. Что определяет, сколько руды осталось в шахте? Технологии? Неправильно! Это люди! Ты можешь купить шахты с истощающимися минералами, но тебе повезёт, и потом шахта окажется полной минералов!”
 
 Кириленко хлопнул себя по ляжкам. Почему он об этом не подумал? Если бы он купил заканчивающуюся шахту, это стоило бы совсем немного. Он был знаком с такими махинациями.
 
 “Значит, мы продолжаем торговать промышленным оборудованием?”
 
 "Нормальная советская техника плохо продавалась в Китае, и традиционные промышленные технологии больше не были популярны. Помнишь, о чем я тебе говорил?”
 
 Глаза Кириленко расширились: "ты хочешь, чтобы я продавал оружие?”
 
 Он уже задумывался об этом раньше. Если бы он продавал огнестрельное оружие, то получал бы больше денег, чем другие. Его отец контролировал военные поставки, и эти военные заводы были чуть ли не у него на заднем дворе. Он спокойно мог попасть внутрь.
 
 После того, как Фэн Ю упомянул ему об этом в последний раз, он даже поспрашивал своих близких. Несколько его знакомых парней занимались этим бизнесом. Эти ребята осмелились сделать это, потому что их семьи дали им разрешение. Поскольку другие уже делают это, почему бы ему не присоединиться?
 
 Но теперь его отец поддерживал Ельцина, и ему пришлось вооружать армию этого человека. Даже если он захочет продавать огнестрельное оружие, он не сможет помешать отцу продвигать его по службе.
 
 Если его отец получит повышение, его статус не останется прежним. Но если его отец потерпит неудачу, каким бы богатым он ни был, он сможет остаться лишь богатым бизнесменом. Если ему не повезет, он может даже не стать миллионером и ему придется скрываться в Западной Европе.
 
 Фэн Ю взмахнул руками, чтобы успокоить Кириленко.
 
 “Брат Ки, военная продукция - это не обязательно огнестрельное оружие. Это может быть и что-то другое. Я имею в виду продукцию военного назначения. Например, я знаю, что в твоей стране есть авиастроительный завод, который производит много самолетов. Это военная установка, но есть перепроизводство самолетов. Авиационная промышленность Китая также развивается быстрыми темпами и нуждается в пассажирских самолетах. Теперь ты понимаешь о чем я?”
 
 “Ты хочешь, чтобы я продал тебе военные пассажирские самолеты как гражданские?”
 
 Фэн Ю кивнул и ответил: “именно так, многие продукты с военных заводов можно использовать и в гражданских целях. Нужно все протестировать и посмотреть, как строго к этому относится начальство. Если строго, ты продашь мне всего парочку пассажирских самолетов. Что они с тобой сделают? Если все не так строго, ты сможешь продавать мне ракеты словно фейерверки!”
 
 А...
 
 Кириленко глубоко вздохнул.
 
 Продавать ракеты словно фейерверки?
 
 Фэн Ю нес какую-то чепуху. В его прошлой жизни действительно были сумасшедшие, продававшие ракеты под видом фейерверков.
 
 Пули продавались как медные обрезки, а оружие - как металлолом. Товар шёл на вес. Ракеты и мины продавались как промышленные взрывчатые вещества, и Фэн Ю как то прочитал в интернете, что один человек сказал, что его лидер попросил его маркировать ракеты как фейерверки и экспортировать за границу.
 
 Например у танков Советского Союза снимались и продавались бочки как гусеничные тягачи. Китай купил и парочку таких вещей, чтобы разобрать и изучить внутренние компоненты.
 
 Люди делали безумные вещи ради денег. Фэн Ю попросил Кириленко начать с продажи самолетов, как происходило и в его предыдущей жизни.
 
 Самолет, набитый консервами, можно было обменять на 4 больших пассажирских самолета.
 
 Если это могли сделать другие люди, то почему бы не попробовать Фэн Юю, особенно учитывая его отношениями с Кириленко.
 
 Конечно, Фэн Ю задумался не только л 4 пассажирских самолета. Он хотел нечто большее. Большой пассажирский самолет. Как раз то, что нужно Китаю.
 
 В его стране создавалось много авиакомпаний, и был спрос на большие пассажирские самолеты для международных рейсов. Фэн Ю был уверен, что сможет продать по меньшей мере 5 самолетов одной только авиакомпании "Сычуань". А город Бин, Ян и Шанхай вообще-то тоже нуждались в таких вещах.
 
 Фэн Ю решил, что если его самолеты будут стоить дешево, то он сможет конкурировать с европейскими авиастроителями. Он хотел не только их покупать. Он хотел получить технологии и производственные линии…
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 Кириленко опустил глаза, всерьёз задумавшись. Он выпил 2 чашки байцзю.
 
 Когда он поднял голову, стало видно, что глаза сильно покраснели, то ли от алкоголя, то ли от волнения.
 
 “Фэн, я помогу тебе связаться с авиастроителем, когда вернусь в Советский Союз. Сколько самолетов тебе нужно?”
 
 Фэн Ю радостно кивнул: "как можно больше!”
 
 Эти военные самолеты нуждались лишь в некоторых модификациях, и тогда, их легко можно преобразовать в коммерческие пассажирские самолеты. Даже если бы у Фэн Ю не получилось это сделать, он мог бы продать его китайской армии в качестве военного грузового самолета.
 
 Что касается каналов сбыта, то авиационный завод фокусировался на военном авиастроительстве. Теперь он выпускал только небольшие самолеты и вертолеты. Производство больших самолетов было перенесено на авиационный завод города Шэнь.
 
 Однако несмотря на это, авиационный завод все равно имел необходимые связи. Если Фэн Ю сможет купить самолет, он отдаст авиационному заводу небольшую долю, а Хоу Хайтао поможет ему связаться с военными. Это все обойдётся намного дешевле, чем если бы он производил их сам.
 
 Хотя экономический рост рынка Китая был довольно быстрым, военно-воздушных сил и военно-морского флота все еще не хватало. Проблема была в отсутствии технологий. Развитые страны не продавали оборудование Китаю, поскольку китайские инженеры были экспертами в области обратного инжиниринга. Продавая Китаю самолеты, они должны были понимать, что через некоторое время Китай сможет производить такие же свои собственные.
 
 После некоторых модификаций и свежего слоя краски, это будет уже китайская модель самолета.
 
 Если бы Кириленко мог достать производственные технологии, Хоу Хайтао стал бы поклоняться Фэн Юю, как будто тот был богом. Авиационный завод даже может купить технологии и самолеты, чтобы демонтировать их самостоятельно.
 
 Однако эти самолеты не будут такими дешевыми, как в предыдущей жизни Фэн Юя. Кириленко знал Фэн Юя и понимал экономическую ситуацию в Китае лучше, чем те военные офицеры из прежней жизни. К тому же он обладал информацией о покупательной способности своего друга.
 
 “Фэн, даже если самолеты продадут за дешево, суммы все равно будут огромными. У тебя достаточно средств?”
 
 Если бы Кириленко достал слишком много самолетов, у Фэн Юя не хватило бы средств ему заплатить.
 
 Хотя цены на акции росли и уже активно шли разговоры о том, что фондовая биржа вот-вот будет открыта, нужно было ещё подождать. Сейчас Фэн Ю точно не продаст свои акции.
 
 Он, по крайней мере, подождет до следующего года, прежде чем начнет рассматривать возможность продажи и инвестирования прибыли в другие сферы.
 
 Фэн Ю уже придумал, как получить деньги на покупку самолётов. Он может брать кредиты. Правда не в Китае или Гонконге, но, например, в Советском Союзе.
 
 Он может использовать свои акции машиностроительной компании, Tai Hua Trading и Tai Hua Home appliances factory, чтобы набрать кредитов. С Кириленко проблем быть не должно.
 
 Фэн Ю поднял бокал и чокнулся с Кириленко. Тот одним глотком осушил его, а Фэн Ю сделал лишь маленький глоток.
 
 “Брат Ки, У меня не хватит денег, но я намерен получить ссуду от Советского Союза. Ты можешь меня с кем-нибудь познакомить?”
 
 “Ссуду? Без проблем. Я знаю нескольких банковских менеджеров из Москвы!”-гордо сказал Кириленко.
 
 Фэн Ю покачал головой: "брат Ки, я не хочу брать кредиты в Москве.”
 
 “Но почему?”-он был озадачен.
 
 Почему? Да потому что если ты узнаешь, что я собираюсь обмануть банк, используя этот кредит, ты будешь ненавидеть меня всю оставшуюся жизнь.
 
 “Брат Ки, я не могу объяснить тебе это прямо сейчас. Ты можешь помочь мне получить кредит в банках Беларуси, Украины или других стран Советского Союза? У меня есть активы, которые можно использовать в качестве залога, но мне нужна твоя помощь, чтобы их оценили немного выше.”
 
 После распада Советского Союза все союзные страны станут конкурентами. Если Кириленко узнаёт, что Фэн Ю обманул банки других стран, он тут же захлопает в ладоши от радости.
 
 “Проблем возникнуть не должно. Я знаю парочку людей из союзных стран.”-Гордо ответил Кириленко. Его китайские товары продавались не только в Москве. Крупные города союзных стран также были отличным рынком сбыта. Это и было причиной, почему он работал с таким количеством людей.
 
 “О, сколько денег ты намерен взять?”-Небрежно спросил Кириленко.
 
 "Возможно получить 100 миллионов рублей?”-уточнил Фэн Ю.
 
 “Сколько? 100 миллионов? У тебя так много активов, которые можно использовать в качестве залога?”-Кириленко встал из-за стола, заметно потрясенный. Он думал, что Фэн Ю хотел только 20 или 30 миллионов рублей. А тут 100? Он что, с ума сошел?
 
 Фэн Ю улыбнулся и ответил: “У меня не так много активов, поэтому мне и нужна твоя помощь. Я думаю, что ты также должен взять кредит до конца года. В начале следующего нам обоим представится отличная возможность.”
 
 Отличная возможность? Нефтяные фьючерсы? Ты ставишь на то, что цены на нефть упадут?
 
 Кириленко уговаривал себя довериться Фэн Юю. Этот парень, конечно, сотворил много чудес, но цены на сырую нефть упасть просто не могли!
 
 Речь шла не о какой-то одной стране. Это скажется на всей мировой экономике!
 
 Кириленко не хотел брать кредит у Фэн Юя, чтобы покупать фьючерсы. Были и другие рычаги давления. Если что-то случится, он может потерять все до последнего цента!
 
 “Сколько стоят твои активы по оценке Китая?”-Спросил Кириленко.
 
 Фэн Ю стал считать на пальцах: "Дай мне сосчитать, Тай Хуа Трейдинг, фабрика бытовой техники, Машиностроительная компания и другие акции, которыми я владел, должны составить около 30 миллионов рублей. Если брать в расчет рост, то, возможно, даже 40.”
 
 Кириленко был потрясен. Перед ним сидел тот самый парнишка, который когда-то незаконно менял рубли возле гостиницы? И вот, теперь у него столько активов?
 
 Кириленко не мог не спросить: "Фэн, много ли ты сделал из тех промышленных машин и технологий, которые я тебе продал?”
 
 Кириленко подумывал, что ему это не выгодно. Хотя он получил значительную прибыль, когда продал машины Фэн Юю, но по сравнению с доходами его друга, доходы его самого были ничем.
 
 “Нет, нет, нет. Брат Ки, ты меня неправильно понял. Я просто оставил многие эти машины и технологии себе. Например, производственные линии сельскохозяйственных машин, масляный пресс, машины для кормления животных, производственные линии мотоциклов. Увлажнители воздуха моей компании продаются по всему миру, и это принесло моей компании более 10 миллионов рублей прибыли. В этом году ее должно быть ещё больше!”
 
 Прибыль от увлажнителей действительно составила почти 10 миллионов рублей, но эти деньги пришлось разделить между семьей Фу, моторным и авиационным заводами. Прибыль Фэн Юя была не так уж и высока. Больше всего денег он получил, продав мощную электрическую печь авиационному заводу!
 
 Объяснение Фэн Юя успокоило Кириленко. Однако он по-прежнему считал, что сумма кредита была немного завышена. Использовать активы на сумму 40 млн рублей для получения кредита на 100 млн?
 
 Фэн Ю понял, что Кириленко не хочет ему помогать, и, немного подумав, сказал: "брат Ки, если ты поможешь мне получить кредит, я дам тебе товаров на 5 миллионов рублей!”
 
 Глаза Кириленко засверкали, и он посмотрел на Фэн Юя. Это можно было рассматривать как помощь другу. В любом случае, это банки будут выдавать кредит, а не он.
 
 “Хорошо. Я тебе помогу.
 
 “Договорились!”
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 На следующий день Фэн Ю привез Кириленко в больницу навестить свою сестру. Этот человек сказал, что приготовил подарки, но когда Фэн Ю увидел их, ему стало стыдно за своего друга.
 
 Он приготовил сигареты и спиртное из Советского Союза. Когда-то он услышал от других людей, что в Китае была такая традиция, однако Ли Шицян бросил курить с тех пор, как его жена забеременела, да и пил тоже очень редко. Для сестры Фэн Юя он приготовил красную лисью шубу. Он слышал, что китайские женщины любят меховые изделия, но не знал, что дарить их беременным нехорошо!
 
 К счастью, Ли Шицян и Фэн Дэнъин приняли его подарки, так как знали, что он подарил их, потому что не слишком хорошо разбирался в традициях их народа. Кириленко был немного разочарован тем, что Ли Шицян не смог с ним выпить, но, к счастью, их дружба сохранилась даже несмотря на это.
 
 Многие в больнице увидели, как Кириленко раздавал подарки. В Китае иностранцы всегда привлекали много внимания, поэтому обычные люди решили больше узнать о семье той беременной женщины. Как так получилось, что даже иностранец навещал ее и приносил подарки. Ее семья, должно быть, очень влиятельная.
 
 ……
 
 Через несколько дней у Фэн Дэнъин начались роды. Ли Шицян в это время расхаживал взад и вперед по коридору перед родильным отделением. Его родители тоже были там вместе с родителями Фэн Юя. Фэн Синтай даже не стал ругать Фэн Юя, когда увидел, что тот прогуливает школу.
 
 Примерно через час к ним вышла медсестра и сообщила, что роды прошли хорошо. И мать, и ребенок были в безопасности, а родился у них мальчик!
 
 Родители Ли запрыгали от радости. Они всегда хотели мальчика. Если бы родилась девочка, они бы, конечном не смогли показать свое разочарование перед родственниками. Но, как бы то ни было, на этот раз их желание исполнилось.
 
 Еще до рождения ребенка родители Ли придумали ему несколько имен. Фэн Синтай хотел самостоятельно дать имя своему внуку, но Фэн Ю остановил его.
 
 Их шурин что, не мог даже назвать своего собственного ребенка?
 
 Родители Ди заглянули в словарик, посоветовались с гадалками и профессором китайской литературы, прежде чем выбрать имя-Ли Чиксин. Это означало единство знаний и поведения.
 
 Фэн Ю хотел сказать им, что для ребенка это было бы не лучшее имя, но у него не было права голоса в этом вопросе.
 
 В тот день отец Ли Шицяна и Фэн Синтай напились. Уровень образования, работа и окружающая среда этих двух людей были очень разными, но они могли счастливо общаться, говоря только о своем сыне, дочери и внуке.
 
 Мать ли Шицяна воспользовалась случаем, чтобы предложить Фэн Даньин уйти с работы. У них нет недостатка в деньгах, и не лучше ли было ей остаться дома и заботиться о сыне?
 
 Фэн Синтай и его жена тоже поддержали эту идею. Все они по-прежнему придерживались старого образа мышления. По их мнению женщины должны были сидеть дома и заботиться о детях, а мужчины-работать. Много лет назад семья Фэн тоже была такой.
 
 Фэн Юю не нравился такой образ мыслей. Он поговорил со своей сестрой, и выяснил, что ей нравилась работа медсестры. Она сказала, что очень радуется, когда видит, что пациенты выздоравливают.
 
 Его сестра говорила об этом шурину, но Ли Шицян все еще был в больнице. Фэн Ю пришлось выразить мысли своей сестры самостоятельно.
 
 “Папа, Мама, я думаю, что сестренка может вернуться на работу после декретного отпуска. Он может быть более длительным, и она может вернуться к работе, когда ее сын станет постарше. Шурин сказал, что в следующем году откроет для сестер больницу.”
 
 Фэн Синтай пристально посмотрел на Фэн Юя. Он считал, что его дочь слишком утомляется, и ей будет лучше отдохнуть дома и присмотреть за сыном.
 
 Родители Ли почувствовали себя немного неловко. Если бы Фэн Ю был обычным ребенком, они бы настояли на том, чтобы их невестка уволилась с работы. Но богатство их семьи однажды появилось только благодаря ему.
 
 Они, естественно, не могли относиться к Фэн Ю, как к любому другому нормальному ребёнку. Они уважали его мнение, и им было интересно, обсуждал ли он этот вопрос со своей сестрой раньше.
 
 “Сяо Ю, это будет утомительно-управлять больницей. Почему бы не подождать, пока ребенок пойдёт в детский сад, и уже тогда все обсудить?”-спросила мать Ли. Но на этот раз ее тон был не таким твердым, как раньше.
 
 Фэн Ю покачал головой.
 
 Подождать, пока ребенок пойдёт в детский сад? Тогда потом вы скажете подождать, пока он не пойдет в начальную школу. После начальной вы скажете подождать до университета. Это будет тянуться вечно, до тех пор, пока сестренка не станет слишком стара, чтобы что-то делать!
 
 “Тетя, разве ты не работала, когда брат Ли был маленьким? Посмотрите на него, он высокий и подтянутый, и сейчас тоже очень успешен. Мы можем нанять кого-то присматривать за ребенком, а сестра будет заниматься им когда закончит работу.”
 
 Фэн Ю имел в виду, что раньше родители Ли Шицяна оба работали, а его бабушка заботилась о нем. Почему они не могут сделать то же самое сейчас? Их финансовое положение тогда нельзя сравнить с нынешним. Они могут легко позволить себе нанять няню, чтобы присматривать за ребенком.
 
 Отец Ли Шицяна ответил, немного помолчав: "давайте подождем, пока ребенок немного подрастет, и спросим мнение Шицяна и Даньин.”
 
 Когда они вышли из дома семьи Ли, Фэн Синтай сердито спросил Фэн Юя: "Сяо Ю, почему ты настаиваешь, чтобы твоя сестра вернулась на работу? Хочешь открыть больницу? О какой больнице ты говоришь?”
 
 “Папа, у каждого свои мечты. Сестра мечтает открыть больницу. Теперь у нас есть возможности, и почему бы не помочь ей осуществить ее мечту? Кроме того, сидеть дома, присматривая за ребенком, слишком скучно! Тетя тоже скоро достигнет пенсионного возраста. Почему бы не попросить ее подать заявление на досрочную пенсию и присмотреть за ребенком? Можешь сам спросить маму, скучно ли постоянно присматривать за детьми?”
 
 Чжан Мухуа кивнула: "Сяо Ю прав. Даже если наша дочь замужем за Ли, она не должна следовать тому, что они все говорят. Раньше ты работал в поле, и мне приходилось присматривать за обоими детьми. Ты хоть представляешь, как это утомительно?”
 
 Родители Фэн Юя остались в квартире Ли Шицяна, а Фэн Ю вернулся в свою квартиру по соседству. Когда он открыл дверь, то увидел Вэнь Дунцзюня, сидящего перед телевизором и смотрящего какие-то видео с жестянкой печенья. На полу было полно крошек!
 
 “Это и есть твой ужин? Мне показалось, или ты сказал, что поешь в школе?”
 
 “Еда в школьной столовой ужасная. Мне надо было пойти покушать к брату Ли. Что вы все только что ели?”-Спросил Вэнь Дунцзюнь, набивая рот печеньем.
 
 "Ничего особенного. Только свиные рысаки Донгпо, тушеный карп, курица и тушеные грибы……”
 
 Вэнь Дунцзюнь сердито запихнул в рот 2 печеньки: "там было так много вкусной еды, а мне ты ничего не принес?”
 
 Он ругался, а крошки бисквита летели у него изо рта!
 
 Фэн Ю пожал плечами. Черт, ты думаешь, я обедаю в ресторане?
 
 “А у твоей сестры мальчик или девочка? Симпатичный?”
 
 “Мальчик. Но он и близко не симпатичный.”
 
 В прошлой жизни у Фэн Юя не было детей, и теперь, когда родился его племянник, он понесся бегом, лишь бы посмотреть на него. Он думал, что его племянник будет похож на тех милых малышей, которых он видел по телевизору, но……
 
 Новорожденные выглядят хуже обезьян!
 
 С этого дня Фэн Ю стал дядей.
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 Секретарь сказал Чжан Жуйцяну, что Фэн Ю снова здесь, и тот пришел в ярость. Раньше он не принимал “пробные продукты" Фэн Юя, но почему государственные учреждения вдруг стали покупать безлопастные вентиляторы?
 
 Он приказал своим людям выяснить тому причину, но когда получил результаты, то не знал, смеяться ему или плакать. Его подчиненные сказали, что кто-то увидел коробку с вентилятором возле его офиса и подумал, что это намек!
 
 Поскольку Чжан Жуйцян на данный момент был фаворитом мэра и вторым человеком в городе, после такого непрозрачного намёка они должны были выразить свою поддержку.
 
 Хотя в городе еще не было жарко, они решили подготовиться на будущее. В то же время, так они могли выразить Чжан Жуйцяну свою поддержку. Они же не тратили свои собственные деньги. За все платило государство!
 
 На самом деле было множество причин купить вентилятор без лопастей. Например, технологический отдел придумал причину “изучение научного принципа". Все делалось ради развития технологий города.
 
 У Министерства сельского хозяйства были более серьезные причины. Они утверждали, что исследуют естественное ветровое опыление, а такой вентилятор наиболее правдоподобно производил естественный ветер. Так что, даже если это все делалось в экспериментальных целях, не было никакой необходимости покупать 10 штук.
 
 Бюро животноводства и ветеринарии в качестве оправдания использовало “охлаждение детенышей животных". Рано или поздно детеныши замерзнут насмерть!
 
 ……
 
 Чжан Жуйцян понял, что Фэн Ю в очередной раз использовал его. Даже если он сам не принял подарки Фэн Юя, его люди все равно покупали все продукты, которые Фэн Ю приносил в офис!
 
 Если бы это был электрический вентилятор, стоимостью от 30 до 50 юаней, Чжан Жуйцян не возражал бы против утверждения заявок на закупку.
 
 Но эти безлопастные вентиляторы продавались по 588 юаней за единицу! Это был всего лишь электрический вентилятор, он не был сделан из золота!
 
 Он попросил Фэн Юя прийти к нему в офис, и по телефону подчеркнул, что тот не должен и в принципе не может ничего принести с собой. Даже какой-нибудь арахис!
 
 Фэн Ю неторопливо насвистывал, направляясь в кабинет Чжан Жуйцяна. Поскольку безлопастные вентиляторы продавались в городе Бин, сельском городе вблизи границ, то не должно возникнуть проблем с продажами в других городах.
 
 Китайцы любили подражать и сравнивать. У тебя появилось что-то новое дома, а наши финансовые возможности примерно одинаковые, тогда я тоже должен купить это. Ты купил новый цветной телевизор? Тогда мне тоже надо. У тебя есть новый холодильник? Я тоже хочу. Мой холодильник должен быть таким же, как и твой, или даже лучше!
 
 Имея город Бин в качестве примера, правительственные учреждения других городов и провинций последуют примеру, когда узнают о происходящем. Многие правительственные чиновники купят безлопастные вентиляторы для своих департаментов и своего дома.
 
 Они были дорогими? Но стоит только отправить запрос, и правительство все оплатит!
 
 Чжан Жуйцян яростно уставился на Фэн Юя, когда тот вошел в кабинет. Фэн Ю с невинным выражением лица посмотрел на него в ответ: "мэр Чжан, почему вы так на меня смотрите?”
 
 Чжан Жуйцян указал на Фэн Юя и вздохнул: "Фэн Ю, твоя компания совсем не маленькая, и в городе Бин и даже в провинции Лунцзян она является самой успешной частной компанией. Просто сконцентрируйся на своем бизнесе и продавай свои продукты. Почему ты постоянно рекламируешь свою продукцию в моем офисе?”
 
 Фэн Ю ответил “расстроенным тоном”: -"мэр Чжан, вы несправедливы. Послушайте, в прошлом году город отклонил много запросов на кондиционеры. В этом году многие агентства сообщили, что летом у них в работе часто возникали проблемы. Некоторые пожилые чиновники в прошлом году получили тепловой удар и даже попросили город предоставить им бюджет на охлаждение офиса.”
 
 “Ты же сам производишь расчеты. Блок кондиционера, включая установку, потребует не менее 10 000 юаней. Счета за электричество каждый месяц тоже будут не маленькими. В нашем городе много заводов, и они используют много электричества. Но даже правительство провинции ограничивает использование электричества, не говоря уже о других правительственных ведомствах. Мой безлопастный вентилятор флагманский продукт торговой компании Тай Хуа. Безопасный, энергоэффективный, здоровый, малошумный, высокотехнологичный, красивый и дешевый. Я хочу дать вам образец, чтобы просто попробовать, но вы не хотите сейчас. Я уже привозил сюда вентиляторы. Как вы можете говорить, что я рекламирую свою продукцию в вашем офисе?”
 
 Чжан Жуйцян потерял дар речи. Вентилятор за 600 юаней считается дешевым? На этот раз он не мог винить Фэн Юя. Это его люди все неправильно поняли. Но он все равно был главной причиной, поскольку приносил каждый новый продукт в его офис.
 
 “Отлично, это всего лишь электрический вентилятор. Ты утверждаешь, что он лучше, чем кондиционер! Я слышал, что ты открыл фабрику в провинции Гуандун по производству увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей?”
 
 “Да. Таким образом, мне легче распространять свою продукцию за рубежом и в южных провинциях.”
 
 “Ну и какие условия контракта? Налоги идут в правительство провинции Гуандун?”-Именно это Чжан Жуйцян и хотел выяснить больше всего.
 
 Способность Tai Hua Trading делать деньги была сто раз доказана, ведь это была самая прибыльная частная компания города Бин. Чжан Жуйцян разозлится, если налоги пойдут в эту провинцию.
 
 “Мэр Чжан, не волнуйтесь. Эта сторона занимается только производством, а продажи по-прежнему будут проходить через счет Tai Hua Trading. Большая часть налогов по-прежнему поступает в городское правительство. Наше производство растет, и продажи тоже. В этом году налоги будут даже больше, чем в предыдущие.”
 
 Чжан Жуйцян кивнул и спросил: “я слышал, что машиностроительная компания собирается открыть второй мотоциклетный завод в Цзиньлине?”
 
 Чжан Жуйцян беспокоился, что если Фэн Ю продолжит создавать заводы в других провинциях, то не перенесет ли он все свои активы из города Бин в другие регионы? Географическое положение их города было далеко не идеальным. Если бы он был расположен в центре Китая, как провинция Цзиньлинь, экономический рост пошёл бы быстрее.
 
 “В будущем мы создадим больше заводов. Цзиньлинь - это только начало. Мы планировали увеличить производство мотоциклов до 1 млн единиц в течение 5 лет и 2 млн в течение 10. Город Бин недостаточно большой. Здесь будет невозможно построить все заводы.”
 
 У Чжан Жуйцяна разболелась голова. Он должен быть счастлив, когда машиностроительная компания преуспевает, но акции городского правительства окажутся разбавлены, если они не вложат больше денег, когда будет создан новый завод.
 
 Город больше не был основным акционером машиностроительной компании, и им все еще было нужно инвестировать больше денег. Остальные госкомпании будут недовольны. Он не сомневался, что Фэн Ю постепенно захватит всю машиностроительную компанию и полностью превратит ее в приватизированную!
 
 Тогда люди обвинят мэра в том, что он отдал машиностроительную компанию семье Фэн!
 
 “Фэн Ю, скажи мне честно. Ты пытаешься приватизировать машиностроительную компанию?”
 
 “Как такое может быть? Даже если я захочу купить компанию, город не продаст ее.”
 
 Фэн Ю уже думал об этом. В дальнейшем одну компанию город купит иностранная компания, и это вызовет недовольство среди китайцев.
 
 Фэн Ю не нуждается в полной приватизации. Ему нужны были только контрольные акции. Он не возражал против того, чтобы город получил часть акций.
 
 Так или иначе, с контрольными акциями городское правительство не могло препятствовать работе машиностроительной компании, но Фэн Ю все еще мог поддерживать хорошие отношения с правительством и Чжан Жуйцяном.
 
 Заместитель мэра получил ответ от Фэн Юя, и они оба обсудили некоторые вопросы касаемо машиностроительной компании, после чего Фэн Ю ушел.
 
 Чжан Жуйцян стоял у окна и смотрел, как он удаляется. Он думал о многих вещах. Например, сможет ли этот Фэн Ю изменить весь город?
 
 Фэн Ю готовился к экзаменам, когда ему внезапно позвонил Ву Чжиган. Камеда снова здесь!
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 Камеда Масао снова был здесь. Фэн Юю было любопытно, почему компания "Черный Дракон" еще не обанкротилась.
 
 С прошлого года японское правительство приняло множество мер, чтобы спасти свою экономику, но в итоге ничего не принесло желаемого эффекта. Цены на акции продолжали падать, а японская йена расти. Цены на недвижимость резко упали. Те, кто спекулировал акциями и недвижимостью, потеряли деньги, и, как слышал Фэн Ю, многие японцы предпочли сделать хара-кири (убить себя, разрезав живот)!
 
 Когда Фэн Ю увидел Масао, он сразу заметил в нем изменения. Прошло совсем немного времени с тех пор, как они виделись в последний раз, но Камеда сильно постарел. У него стало слишком много седых волос для его возраста.
 
 “Камеда, давно не виделись. Что привело тебя сюда?”-улыбнулся и спросил Фэн Ю.
 
 Он догадывался, почему Камеда Масао пришел сюда его искать. Может быть, компания "Черный Дракон" хочет поработать с Tai Hua Trading из-за безлопастных вентиляторов.
 
 Однако этот продукт отличался от увлажнителей воздуха. Япония нуждалась в электрических вентиляторах, и Фу Гуанчжэн уже начал продавать их в этой стране. С чего бы Фэн Ю разрешил Чёрному Дракону изготавливать вентиляторы?
 
 “Мистер Фэн, давно не виделись. Я пришёл просить тебя о помощи.”-Камеда Масао отвесил Фэн Юю 90-градусный поклон.
 
 Чем ниже был поклон, тем ниже статус и больше уважение к другой стороне. Обычно 90-градусные поклоны использовались подчиненными по отношению к начальству или же молодыми поколениями по отношению к старшим.
 
 У Фэн Юя и Камеды Масао вообще не было никаких отношений. Они не были ни родственниками, ни коллегами, к тому же Камеда был старше Фэн Юя.
 
 “Помощи? Камеда, какая помощь тебе нужна от меня?”-Фэн Юю было любопытно. Этот человек, судя по всему, не собирался покупать патент.
 
 Однако этот парень был очень смелым. Я тебя плохо знаю, а ты смеешь просить меня о помощи? Фэн Ю знал, что у многих японцев частенько возникают странные идеи, и он хотел знать, какая именно помощь нужна Камеде.
 
 “Мистер Фэн, я теперь безработный. Я хочу работать на тебя!”
 
 Что? Фэн Ю никогда не ожидал, что Камеда придет к нему просить работу!
 
 Ты японец, и если ты потерял работу, тебе следует вернуться в Японию. Почему ты ищешь работу здесь, в городе Бин?
 
 Фэн Ю хотел дотронуться до его лба, чтобы проверить, нет ли у него жара.
 
 “Почему ты решил обратиться ко мне за помощью?”-Спросил фэн Ю.
 
 “Я знал, что мистер Фэн-человек с хорошим капиталом. Компания Tai Hua Trading управляет широким спектром продуктов, и все они хорошо продаются. Ты даже инвестировал в машиностроительную компанию и сделал свою семью главным акционером компании……”
 
 “Погоди, это допрос?”-Фэн Юю это не нравилось. Да и любому, кого бы так допрашивали, это не понравилось!
 
 Камеда Масао запаниковал и снова поклонился: -“Я только расспрашиваю о твоей компании. У меня нет дурных намерений.”
 
 “Ладно, переходи к главному.”-Фэн Ю нетерпеливо махнул рукой.
 
 Он хотел знать, почему Камеда так уверен, что он возьмёт его на работу. Что в нем такого особенного? Фэн Ю подозревал, что этот парень замышлял что-то недоброе.
 
 Есть одно таинственное занятие в этом мире-корпоративный шпион!
 
 Исследования показали, что шпионаж чаще всего происходит в 3 странах. США, Западная Европа и Япония!
 
 Все дело было в том, что развитие технологий и экономический рост в этих местах были гораздо лучше. Нужная информации или копия документа могут принести миллионы прибыли!
 
 США утверждали, что Япония украла их технологии, Япония утверждали, что страны Западной Европы забрали их патенты, а европейцы обвиняли США в краже исследований!
 
 Но что бы там ни говорили, в этих трех регионах было больше всего корпоративных шпионов. Ругая другие страны, они продолжали обучать и нанимать все больше корпоративных шпионов!
 
 В прошлой жизни Фэн Юя Япония украла множество китайских изобретений, и эти изобретения стоили больших денег.
 
 Он не мог понять, почему Камеда Масао хочет работать на него. Единственной причиной, о которой он мог думать, были его патенты или другая информация, например, торговля с Советским Союзом.
 
 Если Камеда Масао действительно хотел работать на Фэн Юя, и смог бы доказать свои способности, Фэн Ю был бы не против его нанять. Приятно нанять на работу японца. Хотя конечно было бы лучше, если бы это была сексуальная японская секретарша на высоких каблуках…
 
 “Мистер Фэн, ты все еще помнишь компанию, в которой я работал? Чёрный дракон.?”
 
 “Да, продолжай.”-Фэн Ю кивнул. Он большую часть времени работал с государственными предприятиями и крайне редко с частными компаниями. Не говоря уже о японских. Просто именно имя Камеда Масао произвело на него глубокое впечатление.
 
 “Компания обанкротилась!”-Уныло сказал Камеда.
 
 Фэн Ю поднял бровь и несколько раз кашлянул, пытаясь скрыть радость на своем лице.
 
 Когда он вел дела с этой компанией, то решил заключить с ними однократный контракт, и это было правильное решение.
 
 “Какая жалость.”-ответил Фэн Ю, но на его лице не было никаких признаков сожаления.
 
 “Нет, я не думаю, что это так. Во-первых, мой босс плохо управлял компанией. Основным продуктом нашей компании были секс-куклы, и мы преуспевали в Японии. Но он хотел диверсифицировать свою деятельность и выбрал неверные направления. Это привело к тому, что у компании возникли проблемы с денежным потоком, а наша доля на рынке секс-кукол сократилась. Он даже использовал активы компании для спекуляций акциями, но в итоге все средства компании застряли на фондовом рынке. Если бы не он, компания не обанкротилась бы!”
 
 Фэн Ю заметил, что Камеду переполняла обида на своего бывшего босса, это было забавно. Какое тебе дело до того, что этот человек плохо управлял своей компанией? Если ты такой способный, открой свою собственную. Если у тебя нет капитала, работай на другие компании. Почему ты жалуешься?
 
 Фэн Ю улыбнулся и спросил: "А что потом?”
 
 “Мистер Фэн, возможно, ты не знаешь, но это была компания моего отца. изначально он плохо управлял ею, поэтому она была куплена другими людьми. Я сделал президенту моей компании хорошее предложение, и если бы не я, компания не стала бы столь масштабной два года назад. Но президент доверяет другим больше, чем мне. Теперь компания обанкротилась, и я хочу ее купить!”
 
 Брови Фэн Юя аж дернулись. Значит, за всем этим стоит какая-то история? Этот Камеда Масао искал совсем не работу. Он пришёл попросить меня вложить свои деньги!
 
 Интересно. Японец приезжает в Китай искать инвесторов.
 
 Владение японской компанией тоже кажется интересным.
 
 Фэн Ю немного подумал и серьезно спросил: “сколько нужно, чтобы ее купить и как ты собираешься ею управлять?”
 
 “Немного. Около 1 млн. Я не буду скупать все активы компании. Только завод. Я уверен, что, используя предыдущие каналы продаж и сети компании, я в состоянии все изменить. Конечно, главным продуктом по-прежнему будут секс-куклы.”
 
 Черт, ты хочешь, чтобы я вложил деньги в компанию, которая производит секс-кукол?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/766859
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 Фэн Ю молчал даже когда Камеда Масао закончил говорить. Он был погружен в свои мысли.
 
 Секс-куклы действительно станут прибыльным продуктом в будущем. Не только в Японии, но и на Тайване, в Китае и даже во всей Юго-Восточной Азии и Европе. Это был огромный рынок, способный удовлетворить потребности многих людей.
 
 Самое главное, что стоимость секс-куклы была низкой, а прибыль-высокой. Да и техники особой не требовалось.
 
 Но если бы Фэн Ю занялся этим делом, как бы другие стали к нему относиться? Хотя менталитет людей менялся, и они понимали, что, если ты богатый, значит ты способный, люди все равно странно отнеслись бы к этому виду бизнеса.
 
 Если бы Фэн Ю занялся чем-то другим, он бы также зарабатывал деньги, но ему не пришлось бы сталкиваться с этими критическими замечаниями.
 
 “Мистер Фэн, я знаю, что этот продукт сейчас не приемлем в Китае. Однако начнём с того, что в моей стране было то же самое. Сейчас рынок растет, причем не только в Азии, но и в Европе. Потенциал у этого продукта очень большой.”
 
 Фэн Ю взмахнул руками, чтобы остановить Камеду Масао. Он и так все это знал, ему просто все еще нужно было подумать.
 
 Фэн Ю думал о своей прошлой жизни и о том, как люди приняли этот продукт. Он вспомнил, что продажи в Китае были даже выше, чем в Японии, в целом превзойдя весь мир. В крупных городах Китая проходили секс-фестивали. Эта отрасль, по слухам, пользовалась поддержкой правительства. Некоторые утверждали, что эти продукты снизили уровень сексуальных преступлений в стране.
 
 “Расскажи мне о своих планах. Если я инвестирую 1 миллион долларов США, сколько прибыли ты сможешь приносить мне каждый год?”
 
 Камеда Масао ответил с радостью: "я гарантирую, что ты вернёшь свой капитал в течение года, а уже со второго года получишь по крайней мере 2 миллиона долларов прибыли!”
 
 Эта отрасль была настолько прибыльной? Окупить 1 миллион долларов инвестиций в течение года? Уже со второго года и далее миллионы прибыли? Если это было так просто, почему Камеда Масао не нашел инвесторов в Японии?
 
 “Зачем ты меня искали?”-Фэн Ю посмотрел ему прямо в глаза.
 
 Камеда Масао отвесил Фэн Юю еще один поклон: "господин Фэн, есть кое-что, о чем я тебе не сказал. Я задолжал в Китае денег, и мой паспорт конфисковали. Я не могу уехать из страны. Но долг принадлежит компании, и я не имею к нему никакого отношения. Я знаю не многих людей в Китае, и ты единственный человек, который не дискриминировал предыдущие продукты моей компании. Вот почему я пришел к тебе за помощью. Пожалуйста, инвестируй в эту компанию. Если ты дашь мне 1 миллион долларов, я построю для тебя империю секс-кукол!”
 
 Черт возьми, ты и твоя семья-это те, кому особенно сильно нужна эта империя!
 
 “Хорошо. Если я вложу 1 миллион долларов, то сколько акций получу?”
 
 “Я хочу только 10% акций компании, и мне не нужна зарплата. Пожалуйста, доверься мне. Это хорошая возможность. Из-за экономического кризиса многие японские компании оказались на грани банкротства. В этой отрасли осталось всего несколько компаний. Но я лично могу предсказать, что из-за этого экономического кризиса японским мужчинам будет трудно создавать свои семьи, и будет много одиноких людей. Наш рынок станет только больше!”
 
 Хм, этот анализ кажется вполне разумным!
 
 Камеда Масао имел в виду, что экономический кризис в Японии станет отличной возможностью для роста компаний секс-кукол!
 
 Подожди, экономический кризис в Японии привел к банкротству многих компаний? А как же тогда оборудование их заводов? Это может быть отличная возможность купить некоторые японские фирмы, чтобы в будущем получить огромную прибыль!
 
 Сильной стороной Советского Союза была тяжелая промышленность. Легкая теперь была ничем не лучше Китая. Однако японская электронная промышленность была одной из лучших в мире. Фэн Ю задался вопросом, есть ли среди тех компаний, которые столкнулись с банкротством или проблемами с денежным потоком те, которые будут успешными в будущем.
 
 Камеда Масао был хорош в сборе информации. Почему бы не позволить ему сначала кое-что узнать? Фэн Ю вспомнил, что была такая компания, как Aiwa Co. Потом ее выкупила компания Sony.
 
 Если бы ему удалось получить контрольный пакет акций, он мог бы превратить ее в китайский бренд, а также войти на рынок японской электронной промышленности.
 
 Хммм. К тому же это будет отличным шансом проверить возможности Камеды Масао, чтобы увидеть, стоит ли он этих инвестиций.
 
 “В какой стране Азии, кроме твоей, самые высокие продажи?”
 
 "Тайвань, Сингапур, Малайзия и Гонконг имеют очень большой потенциал. Если мы сможем производить лучшую продукцию, чем наши конкуренты, то быстро расширим долю рынка. В этой отрасли действительно много прибыли!”
 
 “Хорошо, если ты не солгал мне, я вложу в тебя деньги и помогу вернуться в Японию, чтобы восстановить репутацию твоей семьи. Но разве эта компания производит только секс-куклы? Может есть похожие продукты?”
 
 “Похожие продукты?”-Камеда был сбит с толку.
 
 Фэн Ю тихо уточнил: "я имею в виду другие секс-игрушки.”
 
 “Ах, да, конечно. Но продажи идут не так хорошо, как у секс-кукл.”
 
 Фэн Ю разочарованно покачал головой. Камеда Масао, тебе, как японцу, должно быть стыдно.
 
 Прибыль от секс-кукол могла быть высокой, но и от других секс-игрушек она не была бы низкой. Ты также мог бы упаковать различные предметы вместе и продавать как подарочный набор. Например, костюмы. Это еще больше увеличит продажи и прибыль.
 
 Фэн Ю рассказал Камеде о своих идеях, и это было похоже на призыв к пробуждению.
 
 “Точно. Если я буду наряжать секс-кукол, то наш продукт будет отличаться от продуктов конкурентов и выделяться на рынке. Многие японские мужчины не только используют этих кукол для удовлетворения своих желаний, но и воспринимают как спутниц. Если бы они могли менять одежду кукол, было бы это похоже на то, что у них разные подруги?
 
 Камеда Масао еще больше разволновался, думая об этом. Идеи Фэн Юя вдохновили его, создав будущее японское предприятие секс-игрушек!
 
 “Мистер Фэн, ты удивителен.”
 
 Фэн Ю потер нос. Это был комплимент? Почему на моем лице нет и намека на счастье?
 
 “Ты знаешь акционеров "Айва ко"? Если ты сумеешь убедить их продать мне свои акции, я вложу деньги в вашу компанию! Помни, главное Не позволять другим знать, что я инвестирую в твою компанию. Никому!”
 
 Если бы Ву Чжиган и остальные узнали об этих инвестициях, скоро был бы в курсе весь северо-восточный регион.
 
 “Я их знаю. Наша фабрика как раз рядом с их. Мистер Фэн хочет купить акции Aiwa? Я помогу тебе. Крупнейшим акционером Aiwa является Sony, которые владеют более чем 50% акций. Sony всегда хотели продать акции Aiwa, но не могли найти подходящего покупателя.”
 
 “Хорошо. Сделай это за меня. День, когда я куплю акции Aiwa, будет днем, когда я инвестирую в твою компанию.”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/766860
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 Фэн Ю подумал, что Камеда Масао задолжал много денег, и поэтому его паспорт конфисковали. Однако он был должен всего 10,000 юаней. Какой же из него представитель компании, если у него нет такой мелочи?
 
 Фэн Ю дал ему 30 000 юаней, чтобы он смог вернуть паспорт и уехать в Японию. Ему нужно было собрать информацию. Как только он свяжется с акционерами, то сразу позвонит Фэн Юю, а тот вложит деньги в его компанию.
 
 Конечно, Фэн Ю все равно не доверял Камеде Масао полностью. Он позвонил Фу Гуанчжэну и спросил, есть ли у семьи Фу какие-либо связи в Японии, чтобы помочь ему узнать больше о компаниях Aiwa и Black Dragon.
 
 Aiwa сотрудничали со старшим братом семьи Фу в Гонконге в прошлом году. Они создали там дочернюю компанию, чтобы расширить свой рынок в Китае.
 
 Фу Гуанчжэн сделал несколько звонков и узнал о текущем положении компании Aiwa.
 
 Она была куплена Sony в 1987 году и стала частью конгломерата. Однако Aiwa оставалась независимым брендом и могла принимать решения без Sony.
 
 Из-за экономического кризиса доля Aiwa на рынке снижалась, и они терпели убытки в течение нескольких лет подряд. Даже с помощью Sony Компания по-прежнему имела долги в несколько миллиардов иен, а ее рыночная стоимость составляла не более 1,2 миллиарда иен.
 
 И это спустя два года после реструктуризации менеджмента и смены руководства компании. Несколько лет назад Aiwa стоила всего 800 миллионов иен, и у них было более 10 миллиардов долгов!
 
 Вместе с Aiwa Sony могли бы конкурировать с другими брендами, такими как Panasonic. Sony пыталась бороться за место лидера в Японии, и для этого им нужна была поддержка небольших брендов. Даже если сейчас такие бренды не пользовались особым успехом, по крайней мере, они преуспевали в прошлом, и у них был шанс снова достичь своего пика.
 
 Однако последние два года дела Sony шли не очень хорошо, и президент Aiwa по-прежнему активно расширял компанию за рубежом, а для этого требовалось много средств.
 
 Фу Гуанчжэн сказал Фэн Юю, что Aiwa уже довольно узнаваемый бренд, но компания все еще в минусе. Фэн Ю должен быть готов потерять свои инвестиции в случае чего.
 
 Остальные люди, возможно, были не очень высокого мнения об Aiwa, но не Фэн Ю. В 1993 году Компания пережила перелом, а в 1994 стала лидером в индустрии Walkman. Их продажи за тот год составили более 160 миллиардов иен. Это свидетельствовало о том, что их президентская стратегия теперь была успешной.
 
 Именно это и выяснил Фу Гуанчжэн. Фэн Ю должен обратить внимание на то, что узнаёт Камеда Масао, прежде чем принимать решение о переговорах с Sony о продаже акций Aiwa!
 
 а на счёт Чёрного дракона, Фу Гуанчжэн никогда не слышал об этой компании. У его дяди раньше была недвижимость в Японии, и он знал там кое-кого, поэтому обратился к этому человеку за помощью, чтобы узнать больше. В итоге все было именно так, как сказал Камеда Масао. Компания не справилась и поспешила диверсифицировать свою продукцию, в результате чего возникли проблемы с денежными потоками. Было подано заявление о банкротстве.
 
 Завод забрал банк, и компания закрылась. Пропал и председатель правления компании. Фу Гуанчжэн не смог найти ничего о Камеде Масао. Возможно, он был слишком низкого ранга, и раньше никто его даже не замечал.
 
 Фэн Ю попросил Фу Гуанчжэна связаться с акционерами Aiwa. Он выразил заинтересованность в акциях и узнал, готовы ли они продать их.
 
 Однако результат оказался неутешительным. Акционеры не собирались продавать свои акции. Все они были последователями президента Aiwa Хэйтаро Накадзимы и верили, что Sony поможет Aiwa расплатиться с долгами.
 
 Фэн Ю хотел узнать с чего бы они так в этом уверены? Неужели они забыли о массовом увольнении, произошедшем несколько лет назад? Aiwa сократила свой штат более чем на 60%, от 3000 сотрудников осталась только 1000!
 
 Aiwa когда-то была ведущим японским производителем Walkman, потому что они использовали систему BBE. Благодаря этой системе качество музыки стало гораздо лучше, и Компания стала очень популярной в Японии. Но позже, из-за агрессивной экспансии, они понесли убытки и начали продавать акции. Теперь Aiwa была дочерней компанией Sony.
 
 Фэн Юй знал, что настойчивость акционеров в конечном счете окупится, и через два года Компания вернется к своей прежней славе. Однако в 1995 году Aiwa войдёт в индустрию компьютерных периферийных устройств и успех снова пойдёт на спад.
 
 Камеда Масао сообщил Фэн Ю хорошие новости. Вице-президент Sony будет в Китае уже через два дня, его заинтересовал китайский рынок. Камеда также узнал, что этот вице-президент поддержал Sony на счёт инвестиций в Aiwa.
 
 Но теперь Sony не получала никакой отдачи от этих инвестиций. На этого вице-президента оказывалось давление, и акционеры были недовольны его решением. Компания теряла деньги в течение нескольких лет подряд, к тому же экономика Японии была далеко не в порядке. Даже цены на акции Sony начали падать.
 
 Компания пыталась открыто продать акции Aiwa, но в этом заинтересовались только ее конкуренты, Panasonic. После отказа они понесли убытки.
 
 По крайней мере, теперь Sony и Aiwa могли объединиться и конкурировать с Panasonic, Toshiba, Philips, а также контролировать рынок Walkman.
 
 Камеда Масао считал, что Фэн Ю должен поговорить с вице-президентом Sony. До тех пор, пока Aiwa поддерживала альянс и здоровую конкуренцию с Sony, Фэн Ю мог получить акции по рыночным ставкам. Доля Sony составляла около 61%, а еще два банка владели 6% акций Aiwa.
 
 После этих новостей глаза Фэн Юя тут же загорелись. Если бы он купил акции у Sony и банков, ему принадлежало бы 67% Aiwa, и он стал бы основным акционером. Он получит полный контроль над компанией!
 
 Фэн Ю все рассчитало. В настоящее время Aiwa стоит около 1,2 млрд иен, а если перевести эту сумму в доллары США, то это будет примерно 8,4 млн долларов. 67% акций должны стоить менее 6 млн.
 
 Всего 6 миллионов долларов и он сможет стать владельцем компании, которая через два года станет лидером в индустрии Walkman. Она принесет ему более 100 миллионов долларов прибыли. Эта инвестиция была чрезвычайно выгодна!
 
 В глазах Фэн Юя появились знаки долларов. Он должен выкупить акции у Sony и получить компанию!
 
 ...
 
 Фу Гуанчжэн и его отец сидели рядом. Им было очень интересно, с чего это Фэн Ю заинтересовался компанией Aiwa. Хотя компания, которая сотрудничала с Aiwa, принадлежала старшему дяде Фу Гуанчжэна, бизнесы семьи Фу были тесно связаны друг с другом.
 
 Фу Гуанчжэн и Фу Жунцзин не понимали, почему Фэн Ю хотел захватить эту компанию. Может быть, он получил какую-то секретную информацию? Тогда им не стоит беспокоиться.
 
 Теперь Фу Жунцзин задумался, стоит ли ему вмешаться и воспользоваться возможностью заработать немного денег.
 
 Фу Гуанчжэн посоветовал отцу обсудить это с его старшим дядей. Тот врятли будет против.
 
 ...
 
 “Учитель, мне нужно подать заявление на несколько дней отпуска. Я знаю, что экзамены уже совсем скоро, но у меня неотложные дела. Я вернусь ещё до их начала.”
 
 На следующий день Фэн Ю и Ву Чжиган сели в самолет, направляющийся в Шанхай.
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 По прилету в аэропорт, их встретил человек с табличкой. Это был дистрибьютор мотоциклов Songjiang из Шанхая. Помимо этого, он также был дистрибьютором вентиляторов без лопастей.
 
 Когда он узнал, что генеральный директор Tai Hua Trading и его заместитель приедут в Шанхай, он сразу согласился помочь им найти японского переводчика и забронировать номер в гостинице. Он даже съездил в аэропорт, чтобы лично встретить Фэн Юя и Ву Чжигана.
 
 Одни только мотоциклы принесли ему много прибыли за эти несколько месяцев. По мере того как погода становилась теплее, продажи безлопастных вентиляторов также росли.
 
 Этот дистрибьютор слышал, что у лидера компании Tai Hua Trading был довольно странный темперамент. Если он не будет хорошо к нему относиться, тот может отказаться подписать с ним контракт в следующем году. У продуктов Tai Hua Trading были рекламные ролики, транслируемые на CCTV, а значит дистрибьюторы могли сэкономить на маркетинговых расходах. Их продукты также были хорошо известны и популярны. Ни один дистрибьютор не хотел бы прекратить сотрудничество с Фэн Ю.
 
 “Менеджер Чжао, спасибо, что пришли меня встретить.”
 
 “О чем вы говорите, менеджер Ву? я не мог этого не сделать. Менеджер Фэн, позвольте мне взять ваш багаж.”-предложил Чжао.
 
 “Нет необходимости. Вы наняли переводчика?”
 
 “Да. Он ждет в отеле. Поэтому, пожалуй, я вас отвезу.”
 
 Менеджер Чжао сидел за рулем "Сантаны". В те эпоху этот автомобиль был лучше, чем будущий Audi A6.
 
 В отеле они встретились с переводчиком, а Фэн Ю отклонил приглашение управляющего Чжао вместе поужинать. Фэн Ю сказал, что у него в этот вечер есть кое-какие дела, и они смогут встретиться после того, как он закончит свою работу через пару дней. Менеджер Чжао ушел разочарованный. Он уже заказал столик в ресторане, поэтому, чтобы не тратить время зря, позвонил своим клиентам.
 
 Переводчик был мужчиной средних лет, ему было около 30, он учился в Японии четыре года и в настоящее время преподавал японский, попутно работая переводчиком.
 
 Фэн Ю кивнул и сказал переводчику, что завтра они будут беседовать с одним из топ-менеджеров Sony о покупке акций другой компании. Он попросил переводчика ознакомиться с деловым жаргоном. Это было бы полезно для завтрашних переговоров. Здесь не должно возникнуть никаких ошибок или проблем. Он также напомнил переводчику, что тот должен быть в ресторане отеля в 7 утра.
 
 Проинструктировав Ву Чжигана о том, что он должен принять к сведению, н Ю заснул на кровати.
 
 Обнако уже через 10 минут он сел.
 
 Черт, этот Ву Чжиган слишком громко храпит! Я должен был забронировать два номера и не пытаться сэкономить деньги!
 
 “Чжиган, Чэиган, почему ты не помылся перед сном? Завтра мы будем встречаться с клиентами, а от тебя будет плохо пахнуть. Иди и прими ванну. И убедись, что вымылся начисто.”
 
 Полчаса спустя Ву Чжиган вышел из ванной и хотел напомнить Фэн Юю, чтобы тот тоже принял ванну. Однако его друг уже заснул.
 
 ...
 
 Утром в 7 утра вице-президент Sony проснулся и спустился вниз на завтрак. Как вдруг, рядом с ним сел китаец, тогда он нахмурился.
 
 Вокруг было много пустых столов, почему этот человек сел именно рядом с ним? Такое поведение просто недопустимо!
 
 “Президент Норио, Охайо.”
 
 А? Норио услышал, как кто-то пожелал ему доброго утра по-японски, и ответил тем же. Он также спросил этого человека, откуда он и в каком отделе работает. Сперва он решил, что этот парень был сотрудником Sony из Китая и приехал сюда, чтобы сопровождать его.
 
 Все в компании знали о его привычках. Он просыпался в 6.30 утра и завтракал ровно в 7. После он приступит к работе, а если водитель опоздает, то сию же минуту придет в ярость.
 
 Однако ответ мужчины был совсем не таким, как он ожидал. Этот человек был переводчиком, и он представил ему гостя за другим столом, который хотел обсудить с ним деловое соглашение.
 
 Хотя он был недоволен, что его беспокоят во время завтрака, поскольку речь шла о бизнесе, а компания Sony хотела выйти на китайский рынок, он все же вежливо спросил о компании другой стороны и о том, что это ещё за бизнес.
 
 Ответ собеседника его потряс.
 
 Этот молодой человек хочет купить акции Aiwa?
 
 Фэн Ю попросил менеджера Чжао забронировать этот отель, потому что Камеда Масао узнал, что Норио Ога остановится именно здесь. Помимо этого он узнал о привычке Норио Оги завтракать ровно в 7 утра. Это было прекрасное время, чтобы поговорить.
 
 Камеда Масао оказался действительно одарен в сборе информации. Фэн Ю даже подумывал нанять его в качестве корпоративного шпиона.
 
 Конечно же, после того, как переводчик объяснил Норио Ога о своих намерениях, он посмотрел на Фэн Юя и кивнул. Тот подошел к Норио Ога, и переводчик представил его.
 
 “Мистер Фэн, почему вы интересуетесь этой компанией?”
 
 “Я люблю музыку, а качество музыки Aiwa просто потрясающее. Это бренд моего первого плеера. Я слышал, что ваша компания в последнее время приходит в упадок из-за японской экономики и даже терпит убытки.”
 
 Фэн Ю продолжил: "насколько мне известно, в сентябре прошлого года ваша компания потратила 600 миллионов долларов на выкуп американской Columbia Pictures, и это была самая крупная зарубежная инвестиция Sony. Этот факт тоже повлиял на финансы компании. С начала этого года вы были в минусе. Sony больше не могла заботиться об Aiwa. Я не хочу, чтобы такой уважаемый бренд, как Aiwa, обанкротился. Вот почему я намерен купить их акции у Sony.”
 
 В прошлом году экономика Японии уже была в рецессии, но некоторые крупные корпорации все еще держались на плаву. Например, в прошлом году Mitsubishi купила Нью-Йоркскую достопримечательность, Rockefeller Center, а Sony-Colombia Pictures.
 
 В то время японцы все еще гордились собой и думали, что экономический спад был временным и уже вот-вот закончится. Имея такие крупные компании, Япония все еще имела вторую по величине экономику в мире. Это всего лишь вопрос времени, когда Япония догонит США.
 
 Японские компании могли бы захватить американские, тем самым показав миру, насколько они сильны. Американцы ничего бы не могли сделать, если бы японские фирмы скупили их компании.
 
 Но они не знали, что это был заговор, организованный США. Они просто напросто создали экономический пузырь и ждали, пока он лопнет!
 
 С тех пор как Sony купила так называемую лучшую кинокомпанию в США, они обнаружили, что киноиндустрия была совсем не такой, как они себе представляли. Colombia Pictures под управлением Sony не получила никакой прибыли, вместо этого продолжая нести убытки.
 
 Теперь целью Sony было разгрузить некоторые неэффективные активы, чтобы собрать средства и преодолеть экономический кризис. Они верили, что их будущее-светлое, и они станут лучшей компанией в мире, а Япония будет обладать крупнейшей экономикой мира!
 
 В начале этого года, Sony пытались продать акции Aiwa и ещё нескольких компаний, но интерес к ним проявили только их конкуренты. Поэтому, чтобы не дать своим же соперникам стать сильнее, Sony решили, что лучше терпеть убытки, чем уступать долю рынка своим конкурентам.
 
 Однако за последние два месяца все стало ещё хуже. Если бы не этот факт, Sony не захотели бы расширять свой рынок на Китай. Теперь они просто надеялись, что китайский рынок сможет спасти Sony.
 
 Уогда Фэн Ю сказал, что хочет купить акции Aiwa, вице-президент решил, что это отличный шанс. Но Норио Ога должен был убедиться, что этот китаец не продаст акции Aiwa его конкурентам!
 
 “Мистер Фэн, вы действительно много знаете о моей компании. Я думаю, у нас получится интересная дискуссия.”
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 У Sony был офис в Шанхае, но в целом не было дочерней компании в Китае. Они начали агрессивно захватывать китайский рынок только после 1996 года.
 
 Оказавшись в их офисе, Фэн Ю был слегка разочарован. Это место не напоминало офис всемирно известного бренда. Даже у машиностроительной компании был более просторный офис, чем этот.
 
 Все дело было в разнице мышления. США и Европа всегда создавали просторные и удобные офисы, а Япония и другие азиатские страны старались в полной мере использовать имеющееся у них пространство. В конце концов, цены на недвижимость в Японии были самыми высокими в мире. Однако в будущем недвижимость Китая будет стоить ещё дороже.
 
 Вторая причина заключалась в том, что Sony сокращала расходы, перестав даже нанимать сотрудников.
 
 У японских фирм было одно интересное правило. Этим они напоминали будущие государственные предприятия. Первый трудовой договор они заключали более чем на 10 лет, а второй-уже на всю жизнь, вплоть до выхода на пенсию. Даже если вы не справляетесь с работой, вас не попросят уйти.
 
 В таких компаниях также существовала традиция удваивать заработную плату сотрудников мужского пола после того, как они вступали в брак. Причиной тому было то, что мужчины должны были заботиться о своей семье, а жены в таком случае могли сидеть дома и заботиться о детях. Однако если вы будете использовать свою семью как предлог для того, чтобы не работать, компания может выразить своё недовольство.
 
 Если дела в экономике будут ухудшать, что будет делать компания? Во-первых, компания сократит сотрудников, работающих “неполный рабочий день”. Также в основном сокращали иностранцев, главным образом китайцев, которые составляли большую часть рабочих. Во-вторых, компания проведет беседу с сотрудниками, чтобы рассказать им о трудностях и попросить уволиться по собственному желанию. Компания также предложит некоторые компенсации. В 1987 Году Aiwa использовали этот метод для сокращения акцизов, оставив из более чем 3000 всего 1000 сотрудников.
 
 Фэн Ю сидел в кабинете Норио, когда кто-то подал им чай.
 
 Норио Ога: "Мистер Фэн, прежде чем мы начнем переговоры, я хочу узнать, много ли вы знаете об айве?”
 
 Фэн Ю коротко рассказал Норио Ога все, что знал. Конечно, он ничего не говорил об успехе, которого достигнет компания через два года. Он говорил только об истории айвы и о том, как он хочет помочь ей выйти из нынешнего положения.
 
 Норио Ога нахмурился. Возглавить Айву? Этот китаец хочет стать президентом компании? Но если вспомнить соглашение между Sony и Aiwa, несмотря на то, что Sony была основным акционером и владела более чем 50% акций, она не могла вмешиваться в деятельность Aiwa, ее президентом был Хэйтаро Накадзима.
 
 Фэн Ю специально нахмурился, когда услышал слова Норио Ога: "это так? Разве Sony не является контролирующим акционером?”
 
 “Нет. Мы владеем лишь немногим более 61% акций Aiwa и не имеем контрольного пакета. Но будьте уверены, Хэйтаро Накадзима-очень способный человек, и вам не придётся беспокоиться о потере денег после покупки акций.”
 
 “Неужели? Но я слышал, что под его руководством Aiwa теряла деньги в течение нескольких лет подряд и в настоящее время имеет долги на сумму более миллиарда иен.”-Возразил Фэн Ю.
 
 Норио Ога смутился. Он не ожидал, что Фэн Ю знает даже об этом. Хотя сейчас положение Айвы было уже лучше, компания все еще была в долгах. Кто поверит, что компания с обязательствами в несколько раз больше, чем ее стоимость, сможет возместить такие убытки?
 
 Если бы все это не было связано с долей рынка, Sony отозвала бы свои инвестиции из Aiwa. Но Хэйтаро Накадзима пригрозил Sony, что если они не будут вкладывать средства в Aiwa, он обратится к Panasonic и другим компаниям. Тогда Aiwa не будет работать с Sony и они не смогут контролировать рынок!
 
 “Мистер Фэн, два банка владеют примерно 6% акций Aiwa. Вместе с нашими акциями это будет примерно 67%, тогда вы получите контрольный пакет акций и сможете делать с компанией все, что захотите.”
 
 Фэн Ю продолжил говорить с довольным выражением лица:- “Значит, господин Норио согласен продать мне акции айвы?”
 
 Норио Ога ответил с задумчивым выражением лица: "Прежде чем мы поговорим об этом, я хотел бы обсудить еще один вопрос. Как вы думаете, какая компания производит лучший в мире Walkman? Есть ли в Китае хороший Walkman?”
 
 Черт. Как это бесстыдно. Вы просите меня похвалить валу компанию?
 
 В прошлой жизни Фэн Ю часто слышал мнения многих компаний, которые твердо верили, что их бренды самые лучшие. Если, например, покупатель не хвалил их бренд, они ему его не продавали. Например, продажи Volvo компании Geely.
 
 Фэн Ю не ожидал, что японцы ведут себя таким же образом. Сейчас все знали, что качество музыки Aiwa было лучше, чем у Sony.
 
 Фэн Ю сказал: "Sony-номер один, а Aiwa можно считать одним из трех лучших. Что касается Китая, то здесь нет качественных производителей Walkman.”
 
 Из-за защиты от шпионов, произведенный магнитофон в Китае можно считать всего лишь музыкальным плеером, на котором не было кнопки записи. Только Бюро внутренней безопасности Китая могло использовать такие функции.
 
 “Мистер Фэн, я не собираюсь смотреть на Китай свысока. Но в настоящее время Sony и Aiwa являются лучшими мировыми брендами Walkman. Sony и Aiwa договорились работать вместе как дружественные конкуренты и удерживать другие компании, например Panasonic, вне рынка Walkman. Я надеюсь, что вы продолжите работать по этому соглашению после того, как мы продадим Вам акции Aiwa!”
 
 Продолжу? Именно на это я и надеялся. Если Sony решит вложить больше ресурсов, чтобы захватить долю рынка, они могут понести убытки, а Aiwa в принцип станет неработоспособно.
 
 Нынешней мощи Фэн Юя было недостаточна, чтобы конкурировать с Sony. Зато работая с этой компанией, он мог конкурировать с Panasonic, Toshiba и другими брендами.
 
 Рынок Walkman в настоящее время был разделен на 3 части. Sony была лидером и контролировала около 40% рынка. Второе место заняла компания Aiwa, которой принадлежало около 30% рынка. Оставшиеся 30% поделили между остальные компании.
 
 “Хорошо. Я согласен. Есть ещё вопросы? Можем обсудить цену акций?“-Фэн Ю сделал вид, что обдумывает это условие, и согласился. Он был бы идиотом, если бы не согласился.
 
 Через два года Sony пожалеет об этом. Рынок Walkman больше не будет разделен на 3 части, одна только Aiwa займет более 50% рынка!
 
 “20 миллионов долларов. За такую сумму я могу убедить акционеров продать вам акции Aiwa, принадлежащие Sony.”
 
 20 миллионов долларов? Черт. Ты думаешь, я не знаю о рыночной стоимости компании? Фэн Ю мог согласиться на высокую цену, но не ту, которая была более чем в 3 раза больше реальной стоимости!
 
 “Мистер Норио, долг айвы не так уж мал. Если вы сможете погасить его прямо сейчас, я соглашусь на 20 миллионов долларов. Рыночная стоимость Aiwa не составит даже 1,2 миллиарда иен, откуда вы взяли такую сумму? Если включить в неё долг, то 5 миллионов долларов-это мое самое высокое предложение!”
 
 Sony останутся долги более чем на 15 миллионов долларов, а акции стоили около 6. Предложение Фэн Юя тоже было слишком невыгодным.
 
 Норио Ога смущенно засмеялся: "Мистер Фэн, мы не будем платить долги. Финансы нашей компании в критическом состоянии. Но 5 миллионов долларов за акции Aiwa. Мы не можем согласиться на сумму ниже рыночной стоимости. Как насчет 10 миллионов долларов? Я могу постараться убедить акционеров подписать с вами договор купли-продажи как можно скорее.”
 
 “Мистер Норио, вы уверены, что сможете убедить акционеров?”
 
 “Никаких проблем быть не должно.”-Норио Ога думал, что Фэн Ю не знал, насколько сильно акционеры хотят продать акции айвы.
 
 “Тогда я немного увеличу свое предложение. 6 миллионов долларов.”
 
 Одна сторона очень хотела купить эти акции, а другая-продать. Переговоры прошли гладко, и менее чем через час окончательная цена уже была определена. 7,2 миллиона долларов.
 
 Она была примерно на 20% больше рыночной стоимости, но по сравнению с прибылью Aiwa за два года, это была действительно не большая сумма!
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 Фэн Ю и Норио Ога не смогли подписать контракт сразу после его обсуждения, поскольку Норио все еще должен был сообщить об этом Совету директоров. Однако он пообещал Фэн Юю, что получить одобрение будет нетрудно.
 
 Фэн Ю тоже считал, что это не должно стать проблемой. Айва сократила свой долг за эти два года, но сумма по-прежнему была очень велика по сравнению с ее рыночной стоимостью. Компания даже хотела начать строить новые заводы, но тогда долг будет только расти.
 
 Вы уже в долгах, зачем тогда расширяться?
 
 В последние два года дела Sony тоже шли неважно, и у них не было причин отказываться от предложения Фэн Юя. Норио Ога пообещал ему, что вернется к нему в течение недели и приедет в Китай, чтобы подписать контракт.
 
 Фэн Ю с радостью вернулся в Бин и начал готовиться к выпускным экзаменам. Благодаря его знаниям из прошлой жизни, результаты стали намного лучше, чем в первый год.
 
 ……
 
 Классный руководитель стоял перед классом, подбадривая учеников. Он говорил студентам, чтобы они не нервничали из-за экзаменов, как вдруг у Фэн Юля запищал пейджер.
 
 Прежде чем учитель попросил его выйти из класса, он сделал это сам. Остальные ученики знали, что Фэн Ю не будет послушно стоять вне класса. Оказавшись за пределами кабинета, он тут же исчезнет.
 
 “Газета, срочно читай газету! lt;Жэньминь жибаоgt;!”-Ли Шицян возбужденно кричал в телефон.
 
 lt;Жэньминь жибаоgt;?
 
 “Мистер Сан, У вас есть сегодняшняя газета?”
 
 “У меня? Я читал только за прошлую неделю. Если ты хочешь прочитать сегодняшние газеты, можешь выйти из школы, там неподалёку есть газетный киоск слева после первого перекрестка.”-Школьные газеты предназначались только для руководителей, которые потом передавали их учителям, а затем мистеру Сану.
 
 Фэн Ю выбежал из школы прямиком к газетному киоску.
 
 lt;Жэньминь жибаоgt;, нашел!
 
 "Государство приняло решение о создании фондовой биржи в конце августа-начале сентября. 18 компаний, которые станут первыми...“
 
 Ха-ха-ха, фондовую биржу создали даже раньше!
 
 На бирже должны были появиться 18 компаний. Фэн Ю вспомнил, что в его прошлой жизни их было зарегистрировано только 13. 8 были из Шанхая и 5 из города Пэн.
 
 Когда Фэн Ю приобретал акции, его главным приоритетом были акции этих 13 компаний. Но он также купил и другие, так как они тоже будут расти.
 
 Фэн Ю думал, что цены на эти 13 акций вырастут по меньшей мере в 8 раз, а вакуумная Электроника подорожает более чем в 20! Из-за других акций Фэн Ю сказал Ли Шицяну и остальным, что прибыль увеличится либо в 3, либо в 5 раз. Но теперь, если число листинговых компаний увеличится, он может заработать даже еще больше.
 
 Государство выбрало больше компаний, судя по всему, из-за исследований, в которых говорилось, что фондовый рынок может стимулировать развитие страны. Если бы речь шла только о 13 компаниях, то акций было бы слишком мало. По крайней мере, Фэн Ю мог сказать, что экономисты теперь были готовы рисковать.
 
 Но возможен и другой исход. Теперь на бирже появится больше компаний, и у инвесторов будет больший выбор. Есть вероятность, что некоторые акции не будут дорожать так быстро.
 
 Однако Фэн Ю исследовал текущую политику Китая, и она мало чем отличалась от той, которая была в его предыдущей жизни. Политика поощряла людей вкладывать деньги в финансовые инструменты, увеличивать расходы для стимулирования экономического роста. Итак, фондовый рынок теперь будет таким же процветающим, как и раньше. Цены на акции будут только расти!
 
 Сейчас у Фэн Юя более двухсот миллионов акций, но этого все равно было недостаточно, чтобы стать крупным игроком. В следующем году акции Фэн Юя принесут ему прибыль более чем в 3 раза превышающую его инвестиции.
 
 Быть крупным игроком сейчас было совсем нелегко. Сделки совершались лично, и если сумма была слишком значительной, то можно было легко привлечь нежелательное внимание. Что, если правительственные чиновники обратят внимание на Фэн Юя?
 
 Его стратегия заключалась в том, чтобы ждать. Фондовая биржа только что открылась, и ежедневно совершалось всего несколько миллионов операций в юанях. В прошлой жизни Фэн Юя бум на фондовом рынке случился только после того, как ”Великий" произнес речь во время своего визита на юг. Это было в 1992 году, примерно в мае. Фондовый рынок взлетел более чем на 100% в течение нескольких дней. В то время еще не существовало ценовой политики, направленной на снижение волатильности и стабилизацию рынка.
 
 Но раз фондовая биржа была перенесена, то будет ли перенесен и визит "Великого" на юг?
 
 Фэн Ю считал, что это вполне возможно!
 
 Кроме того, он также мог использовать небольшое количество своих акций для торговли. Это будет выгодно, и абсолютно законно. Единственная проблема заключалась в том, что это было неприятно.
 
 В эту эпоху ещё не было онлайн-торговли, и Фэн Ю мог торговать только стоя за прилавком!
 
 Сейчас, когда еще не было интернета, если вы купите акции утром, вам, возможно, придется ждать до конца дня, чтобы узнать, что цены на них выросли. Эффективность была ужасной!
 
 ……
 
 Фэн Ю сидел в конференц-зале Tai Hua Trading и делился хорошими новостями.
 
 После того, как создали фондовую биржу, цены на акции, несомненно, вырастут, а в следующем году их стоимость будет, по крайней мере, удвоена!
 
 Все были взволнованы. Когда Фэн Ю сказал им, что через 1-2 года их акции подорожают в два-три раза, никто не мог до конца в это поверить. Но сейчас цены на акции действительно росли.
 
 Сегодня, после объявления "Народной ежедневной газеты", Ли Шицян и некоторые сотрудники отправились в банки, чтобы все узнать. Цены действительно немного выросли.
 
 Хотя внезапного всплеска не произошло, они уже получили некоторую прибыль. Теперь все верили тому, что говорил Фэн Ю.
 
 После встречи все оставались взволнованными, особенно Ли Шицян. Теперь он понял, что Фэн Ю был прав, когда попросил его взять кредит на покупку акций!
 
 Проценты по кредитам нельзя сравнивать с ростом цен на акции. Теперь он с нетерпением ждал завершения работы биржи. Чем раньше заработает биржа, тем раньше он увидит свои деньги!
 
 Фэн Ю вдруг задумался. В январе следующего года фондовый рынок замедлится, и Фэн Ю продаст проданные акции, чтобы торговать фьючерсами. После этого он вложит все свои деньги в фондовый рынок. К тому времени его активов будет достаточно, чтобы сделать очень многое...
 
 Примечания автора: когда были введены ценные бумаги компаний, акции все еще продавались в бумажной форме, а люди ходили в банки, чтобы ими торговать. Политика ограничения цен началась только в 1996 году, чтобы никто не мог манипулировать ценами.
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 После возвращения в Китай, Норио Ога почти сразу полетел прямо в город Бин. Совет директоров Sony согласился продать все свои акции Aiwa за 7,2 миллиона долларов.
 
 Все остались довольны переговорами Норио Оги с Фэн Юем. Они смогли и сохранить альянс, помешав конкурентам получить большую долю рынка, и сбросить лишнее бремя.
 
 Более того, покупателем был китаец, который проявил большой интерес к этой японской марке. Это вызвало у них чувство гордости, и они решили, что китайцы не особо хороши в ведении бизнеса.
 
 Хэйтаро Накадзима, президент Aiwa, также приехал в город Бин с Норио Ога. Он был разочарован и рассержен, когда услышал, что Sony продаст свои акции, потому что считал, что акционеры Sony просто слепы, раз не видят их усилий и новых инноваций.
 
 Но как бы он ни протестовал, он не мог изменить их решения. Эта поездка в Бин должна была состояться ради встречи с новым крупным акционером Aiwa, ведь он надеялся, что все еще сможет остаться президентом компании. Он не хотел, чтобы новый акционер повлиял на его стратегию. Ведь он была возможностью айвы повернуть время вспять!
 
 ...
 
 “Мистер Норио, добро пожаловать в Китай. Вы принесли контракт? Есть ли проект контракта на трех языках, английском, китайском и японском?”
 
 “Конечно. Вот, можете все проверить. Позвольте представить вам господина Хейтаро Накадзиму, президента компании Aiwa. Он приехал, чтобы навестить вас.”
 
 Хэйтаро Накадзима был мужчиной средних лет, ему было за сорок, но он выглядел очень бодрым, единственным его недостатком была лысина на макушке. Она делала его похожим на персонажа из фильмов Солы Аои!
 
 “Мистер Фэн, Как поживаете? Я-Хэйтаро Накадзима. Надеюсь, что мы сможем поработать вместе и вывести айву из нынешнего положения.”
 
 Хэйтаро Накадзима сказал "Ай Хуа" вместо "Айва". Это было китайское произношение. Сначала Фэн Ю был недоволен тем, что Хэйтаро Накадзима не поклонился ему, когда они встретились, но теперь он заулыбался.
 
 В будущем Aiwa изменит свое название. Ай Хуа звучит гораздо лучше. Логотип компании тоже придётся сменить. На нем будут маленькие колпачки, а снизу китайские иероглифы "Ай Хуа".
 
 Хотя этот Хэйтаро Накадзима был немного высокомерен, он был способным человеком. Фэн Ю любит таких. Его любимый бренд Walkman из прошлой жизни сейчас принадлежит этому человеку. Это же круто!
 
 “Мистер Хэйтаро, Мистер Норио сказал вам, что я не буду вмешиваться в работу айвы? Вы можете продолжать делать все так, как планировали, но у меня есть одна просьба. Прежде чем компания начнет массовое производство любого нового продукта, вы должны присылать мне образец. только после моего согласия, вы сможете начать производство.”
 
 И все? Хэйтаро Накадзима был вне себя от радости. Значит Фэн Ю позволит ему остаться президентом, а компания будет придерживаться его планов развития. Если его планы увенчаются успехом, он сможет доказать директорам Sony, что они совершили огромную ошибку, продав акции!
 
 Что касается просьбы Фэн Юя, касаемо образцом, он решил, что все дело в том, что этот молодой человек хочет первым получать новинки.
 
 “Мистер Фэн, с этим не возникнет никаких проблем. Чуть позже в этом году Aiwa запустит новые продукты, поэтому я принес два образца с собой в качестве подарка.”
 
 Фэн Ю посмотрел на Плеер. Это была культовая модель серии J компании Aiwa. Плеер поставляемся вместе с популярными наушниками D8. Это тот самый продукт, который изменит судьбу айвы?
 
 Зазвучала знакомая мелодия, и Фэн Ю подумал, что это была “прогулка по Дороге Жизни” Терезы Тэн, но оказалось, что это японская песня. Он догадался, что это была один из оригиналов, которые Тереза Тэн пела в китайской версии. Качество звучания было действительно поражающим.
 
 “Мистер Хэйтаро, Айва основала дочернюю компанию в Гонконге. Собираетесь ли вы выйти на китайский рынок?”
 
 “Совершенно верно. Но эта гонконгская компания нацелена не только на китайский рынок, но и на всю Юго-Восточную Азию. В будущем мы хотим построить завод в Малайзии. Это должно произойти в конце этого года или в начале следующего. Мои люди уже в Малайзии и уже осматривают расположение завода.”
 
 Фэн Ю задумался. Он решил, что получит права на дистрибуцию в Китае после того, как подпишет контракт. Будь то японская или Гонконгская семья Фу, никто не мог сравниться с ним самим на китайском рынке.
 
 Поскольку он купил акции Aiwa, то должен быстро развернуть компанию и сделать Aiwa китайским брендом!
 
 Они немного поболтали втроем, как вдруг, адвокат Фэн Юя, который проверял контракт, подошел и прошептал кое-что ему на ухо.
 
 Фэн Ю заметил, что Норио Ога понимает по-английски, ещё когда они виделись в последний раз. Поэтому, он попросил, чтобы контракт был на трех языках. Таким образом, японцам будет трудно изменить некоторые положения и, независимо от языка, договор будет ограничен законом.
 
 Ради этого контракта Фэн Ю даже нанял нескольких юристов, чтобы они все перепроверили. Они немедленно сообщат Фэн Юю, если сочтут какие-либо части контракта подозрительными. Фэн Ю пообещал им вознаграждение в размере от 1000 до 10 000 юаней за нахождение лазеек в контракте.
 
 Учитывая это условие, юристы тут же стали всерьез просматривать контракт, надеясь получить вознаграждение.
 
 С контрактом на китайском языке проблем не было, но в японской и английской версий были некоторые проблемы. Эти условия ограничивали некоторые интересы Фэн Юя.
 
 Он немедленно указал на эти проблемы Норио Ога и Хэйтаро Накадзима. Он подпишет контракт только после того, как эти вопросы будут решены.
 
 Хэйтаро Накадзима и Норио Ога обменялись взглядами и попросили своих людей внести поправки в контракт. Хейтаро Накадзима был акционером Aiwa и одним из основателей этой компании, но когда Sony купила Aiwa, ему предложили должность в Sony. На этот раз Sony продала акции Aiwa, и они даже убрали позицию Хэйтаро Накадзимы. В качестве компенсации Sony попыталась укрепить свой авторитет в Aiwa.
 
 Они думали, что Фэн Юя будет легко обмануть. В конце концов, когда они встречались в последний раз, они заметили, что он не заинтересован в управлении Айвов. Однако, судя по всему, этот парень очень умен и осторожен. По крайней мере, в отношении контрактов.
 
 В контракты внесли поправки, юристы проверили их и сочли, что теперь все в порядке. Фэн Ю подписал три варианта контрактов и даже поставил на них отпечаток своего большого пальца. Норио Ога подписал контракт от имени Sony. На контракте также стояла печать компании. После того, как деньги будут на счету Sony, контракт вступит в силу.
 
 Фэн Ю воспользовался гонконгским банковским счетом, предоставленным ему Фу Гуанчжэном, чтобы перевести 7,2 миллиона долларов на счет Sony. Эти деньги были выручкой от продажи увлажнителя воздуха семьи Фу. Если бы семья Фу перевела выручку от продаж на счет Tai Hua Trading в Китае, доллар США автоматически сменился бы на юань.
 
 Теперь Фэн Ю официально стал акционером Aiwa, и это было началом его работы в японской электронной промышленности...
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/766865

    
  





  Экстраординарный гений Глава 230


  

    
      Глава 230
 
 Не прошло и двух дней, как Камеда Масао сообщил Фэн Юю плохие новости. Некоторые акционеры Aiwa отказались продавать свои акции, и даже два банка, которые изначально согласились, в итоге изменили свое мнение.
 
 Они отметили, что все дело в новом покупателе, и этот новый покупатель был связан с Айвой. Когда Фэн Ю узнал, кто этот человек, он пришёл в бешенство!
 
 Покупателем была семья Фу из гонконга.
 
 В последний раз, когда Фэн Ю говорил с Фу Гуанчжэном, тот продолжал советовать Фэн Юю не покупать акции Aiwa, поскольку компания сильно увязла в долгах. Но после этого семья Фу купила акции айвы. Что, теперь вам долги не страшны?
 
 Фэн Ю немедленно позвонил Фу Гуанчжэну. Он хотел знать, о чем они думали.
 
 “Брат Фу, когда я спросил тебя о японской компании "Айва" несколько дней назад ты сказал мне, что она несет убытки, и даже компания Sony разочаровалась в этой компании. Разве не так?”
 
 Фу Гуанчжэн думал про себя о том, как Фэн Ю узнал об этом. Как он узнал обо всем так быстро? У него были способы добывать информацию в Японии?
 
 Фу Гуанчжэн рассмеялся: "Фэн, я так и сказал. Но ты должен понимать, что дочерняя компания Aiwa в Гонконге является партнером моего старшего дяди.”
 
 “Значит, это твой старший дядя приобрел акции айвы?”
 
 “Это сделал мой отец.”-смущенно ответил Фу Гуанчжэн.
 
 Черт. Я знал, что это как-то связано. Черт. Если бы акции айвы купил твой дядя, я бы ничего не заподозрил. Теперь ты хочешь сказать мне, что в этом нет ничего плохого?
 
 “Брат Фу, мы довольно долго работали вместе. Наше сотрудничество идет очень гладко. Тебе не кажется, что ты должен мне все объяснить?”-с несчастным видом спросил Фэн Ю.
 
 Как только он купит акции этих двух банков, он станет контролирующим акционером, а полномочия контролирующего акционера отличаются от полномочий обычного акционера!
 
 Фу Гуанчжэн извинился перед Фэн Юем и че объяснил.
 
 Aiwa работала со старшим дядей Фу Гуанчжэна, Фу Жунци, и вместе они создали дочернюю компанию Aiwa в Гонконге. Основная цель этой покупки заключалась в том, чтобы использовать каналы распределения семьи Фу для сбыта Walkman Aiwa в Юго-Восточной Азии и открыть рынок в Китае.
 
 Но Фу Жунци больше всего внимания уделял финансовому рынку и на самом деле не заботился об Aiwa. Он и сам получил новости о том, что Sony хочет продать акции Aiwa, и решил, что продажа Walkman не принесёт ему прибыли.
 
 Но недавно отец Фу Гуанчжэна, Фу Жунцзин, с чего-то решил, что китайский рынок имеет потенциал, или почувствовал, что у Фэн Юя хорошее предвидение. Когда он услышал, что Фэн Ю покупает акции Aiwa у Sony, он обсудил с Фу Жунци вопрос о покупке дочерней компании Aiwa в Гонконге.
 
 Чтобы Фу Жунци поверил, что Фу Жунцзин действительно заинтересован в дочерней компании Aiwa, они купили часть акций Aiwa. Всего 6% и всего за несколько сотен тысяч долларов. Даже если это окажется глупой затеей, они могли себе это позволить. Самое главное-работать с Фэн Юем и выстроить с ним лучшие отношения...
 
 И это объяснение... чушь собачья! Кто, черт возьми, в это поверит?
 
 Лучшие отношения? Работать со мной? Вы заметили, что я никогда не ошибался в своих инвестициях, и решили сделать на меня ставку. Если вы выиграете, то заработаете немного денег, если проиграете, то потеряете всего несколько сотен тысяч долларов. Для такого человека, как Фу Жунцзин, имеющего чистых активов больше миллиарда гонконгских долларов, это ничто.
 
 Больше всего Фэн Юя поразили следующие слова: я, Фу Гуанчжэн и мой отец верили в тебя, и это было проявлением нашей поддержки.
 
 Черт, кому, черт возьми, нужна ваша поддержка? Если вы продадите мне акции Aiwa, это будет лучшей поддержкой.
 
 “Брат Фу, я никогда раньше не был в Японии и слышал об этой компании совсем немного. Я просто решил, что было бы хорошо попробовать, а если я потеряю свои инвестиции, то так тому и быть.”
 
 Фэн Ю лгал сквозь зубы, надеялась, что семья Фу продаст принадлежащие им акции. Даже если бы они выросли в цене, он бы все равно их купил. Он хотел получить контрольный пакет акций Aiwa.
 
 Помимо Walkman technologies, Айва была хороша и в других электронных технологиях. Компания во многом опережала Китай. Если бы айва не была так хороша, она бы не стала в будущем заниматься компьютерами.
 
 Имея знания Фэн Юя о будущем, Айва больше не могла потерпеть неудачу в этой жизни. Фэн Ю знал об общем направлении движения рынка лучше, чем кто-либо другой!
 
 “Брат Фэн, это всего лишь несколько сотен тысяч долларов, и мы можем себе это позволить. Послушай, мы оба неосознанно вложили деньги в одну и ту же компанию. Это судьба.”
 
 Судьба черт возьми! Фэн Ю мысленно выругался. Разве он не ясно выразился?
 
 “Брат Фу, ты должен знать, что я купил акции Aiwa у Sony, и если я смогу купить акции у твоего отца, то получу полный контроль над компанией. Ты это понимаешь?”-Фэн Ю объяснил все очень ясно. В бизнесе обо всем можно было договориться. Дело только в том, чтобы предложить цену, которая удовлетворила бы другую сторону.
 
 Вы потратили несколько сотен тысяч долларов на эти акции, а значит я предложу вам 1 миллион долларов. Вы смогли бы получить прибыль в размере 40% за несколько дней. Или даже этого мало?
 
 Фу Гуанчжэн немного поколебался и ответил: “брат Фэн, эти акции купил мой отец, и он намерен передать их моему старшему брату. Если я попрошу их, это будет выглядеть так, будто я соперничаю со своим братом за семейное наследство. Но тебе не о чем беспокоиться. Я обещаю, что моя семья будет поддерживать все твои решения.”
 
 Фэн Ю чувствовал себя беспомощным. Похоже, что семья Фу не станет продавать акции. Теперь единственным решением было выкупить акции у других акционеров. Фэн Ю должен приобрести акции до конца года, даже если ему придется заплатить вдвое больше рыночной цены!
 
 Поскольку Фу Гуанчжэн все так ясно объяснил, Фэн Ю больше ничего не мог поделать. Он и сам не хотел ссориться из-за этого небольшого количества акций. Кроме того, каналы распределения семьи Фу были очень для него важны. Поэтому Фэн Юй решил оставить это дело.
 
 Однако он не ожидал, что после того, как он поговорит с Фу Гуачжэном, Фу Жунцзин решит продолжить приобретение акций Aiwa!
 
 Было легко узнать, что Фэн Ю заплатил на 20% больше рыночной цены акций Aiwa, а потом они узнали ещё и то, что кто-то связался с акционерами Aiwa, чтобы купить т их акции.
 
 Этим человеком был Камеда Масао, и тогда все вспомнили, что Фэн Ю спрашивал их о нем. После некоторого анализа они пришли к выводу, что этот Камада Масао, возможно, работает на Фэн Юя, но Фэн Ю не доверяет ему полностью.
 
 Именно по этой причине Фу Жунцзин решил продолжать приобретать акции Aiwa даже по премиальной цене. Фэн Ю не смог купить акции, но это не значило, что не сможет и семья Фу. Даже имея много денег, вы не обязательно сможете приобрести акции.
 
 Семья Фу начала распространять слухи об Айве в Японии. Sony отказалась от Aiwa, и это многое говорит об этой компании. Теперь основной акционер-китаец, и он хочет перевести Aiwa в Китай. Остальные акционеры Aiwa запаниковали, поскольку они считали Китай отсталым и бедным местом. Какое будущее может быть у этой компании, если ее переместят в такой район?
 
 Фу Жунцзин снова связался с акционерами, и те согласились продать свои акции Aiwa. Заплатив на 12% больше рыночной цены, он приобрёл оставшиеся акции, за исключением тем, что принадлежали Хэйтаро Накадзиме. Количество акций Aiwa в руках Фу Жунцзина достигло 26%.
 
 Фэн Ю все еще ждал новостей от Камеды Масао. Этот парень сказал ему, что после того, как он купил акции Aiwa у Sony, другие акционеры были просто потрясены. Японские СМИ также сообщили о новостях, касаемо Aiwa.
 
 Однако хороших новостей от Камеды Масао Фэн Ю так и не дождался. Камеда сообщил ему, что таинственный покупатель выкупил все акции у акционеров и Фэн Ю снова жутко разозлился.
 
 Он знал, что тем самым таинственным покупателем была семья Фу.
 
 Черт, семейство Фу действительно действует очень быстро!
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 За день до выпускного экзамена руководители третьей средней школы собрались на совещание. Они снова получили приглашение из Советского Союза посетить Летний лагерь.
 
 В прошлом году, примерно в это же время, Сунь Вэньхай по-прежнему был заместителем директора, но в этом году его повысили уже до директора. Причиной тому стали его способности и связи. Одной главной причиной все равно был Фэн Ю.
 
 Если бы он не поступил в третью среднюю школу, Ли Шицян не стал бы ее спонсировать. Если бы Фэн Ю учился в другом месте, Московский университет не пригласил бы третью среднюю школу в свой летний лагерь, и у них бы не работали трое профессоров.
 
 Летний лагерь принес школе немало изменений. Например, прежний директор был переведен в городское управление образования на должность заместителя начальника, а секретаря парткома школы не рекомендовали на должность заместителя директора из-за инцидента в летнем лагере. Директором школы стал Сунь Вэньхай.
 
 Он был очень благодарен Фэн Юю и особенно заботился о нем. В этом семестре этот студент пропускал уроки почти каждый день, а иногда даже пропадал больше чем на неделю. Других учеников давно бы выгнали из школы, но Фэн Ю все еще учился.
 
 Особое отношение Сунь Вэньхая к Фэн Юю было вознаграждено. Он получил приглашение снова посетить Летний лагерь в Советском Союзе. Это произошло после того, как его повысили, теперь он мог получить полный кредит за приглашение. Возможно, его даже снова повысят, прежде чем он уйдет на пенсию.
 
 Увидев содержание письма-приглашения, Сунь Вэньхай лишился дара речи. Этот Фэн Ю делал все слишком очевидно!
 
 В прошлом году приглашали только учеников первого курса. В этом году все должно было быть так же, однако теперь пригласили второй курс. Все зависело от того, где учился Фэн Ю!
 
 Сунь Вэньхаю было интересно, придёт ли приглашение в следующем году? Он хотел поговорить с Фэн Юем, чтобы попытаться сделать это ежегодным событием. Иначе все закончится, как только Фэн Ю закончит учиться!
 
 Что озадачило Сунь Вэньхая, так это маршрут, который пришел вместе с приглашением. Кроме Москвы, студентам нужно будет съездить ещё и в Киев. В приглашение говорилось, что этот лагерь был совместно организован с Киевским университетом. Он никогда не слышал о летних лагерях, организованных совместно двумя университетами. Это что-то новенькое.
 
 К счастью, на этот раз тема лагеря была заявлена заранее, в отличие от предыдущего года. Теперь эта была литература. Хорошо. Третья Средняя школа была не слаба в литературе. По крайней мере, сильнее, чем в искусстве.
 
 Приглашение в этом году было таким же, как и в прошлом. Оно включало 10 мест, но на этот раз в приглашении было только имя Фэн Юя. Сунь Вэньхай остался доволен таким раскладом. Он не хотел пускать Вэнь Дунцзюня и остальных в этот лагерь. Остальные 9 имен он выберет сам.
 
 Одного посещения летнего лагеря было достаточно. Фэн Ю хотел, чтобы его резюме выглядело выигрышно на фоне других и получал дополнительные оценки.
 
 Однако в этот лагерь он ехал именно потому, что по пути хотел попасть в Киев. Кириленко помог ему связаться с банками Советского Союза.
 
 Экзамены продолжались, и Фэн Ю смог хорошо все сдать. Для него гуманитарные предметы были проще, чем любые другие научные.
 
 На второй день после экзаменов Фэн Ю отвез своих троих друзей обратно в округ. В этот летний лагерь они не поедут.
 
 ……
 
 “Сынок, ешь медленнее. У тебя такой вид, будто ты уже несколько дней голодаешь.”-сказала Чжан Мухуа, подавая Фэн Юю тарелку супа.
 
 “Эти несколько дней я питался в школьной столовой. Это просто ужасно. Мамина стряпня по-прежнему самая лучшая.”
 
 Его сестра родила, и, согласно китайским традициям, она должна была сидеть дома.
 
 После того, как в доме появился ребенок, он время от времени писался, а взрослые постоянно меняли ему подгузники. В доме стоял сильный запах мочи, и даже если мать Ли Шицяна готовила вкусный ужин, у Фэн Юя и Вэнь Дунцзюня не было аппетита, и они предпочитали обедать в школе.
 
 “Ешь больше, раз тебе так вкусно. Можете тебе лучше пока что оставаться дома? Мама будет готовить твое любимое блюдо каждый день.”
 
 “Я не могу, мне нужно ехать в Советский Союз уже через два дня. Они организовали еще один летний лагерь, и меня пригласили. Мне нужно ехать.”-Летний лагерь был хорошей причиной, чтобы успокоить родителей.
 
 “Опять летний лагерь? Тебя пригласили? Тогда поезжай. Пока ты ужинаешь, я попрошу мадам Ван научить меня вязать свитер.”
 
 Когда Чжан Мухуа услышала, что ее сына пригласили в летний лагерь в Советском Союзе, она была вне себя от радости. Она тут же схватила наполовину вязаный свитер и вышла из дома. Фэн Ю видел этот наполовину вязаный свитер ещё 6 месяцев назад.
 
 Что считалось успехом в глазах старших поколений?
 
 Это может быть образование. Работа преподавателем или профессором и уважение другими; поступление в университет и работа в правительственном учреждении; поездка за границу и посещение тех мест, где другие ещё не были.
 
 Но, несмотря ни на что, богатство никогда не считалось показателем успеха!
 
 В прошлом Фэн Синтай и Чжан Мухуа старались заработать больше денег для семьи. Но они всего лишь хотели улучшить свои жилищные условия и позволить своим детям жить лучше.
 
 Теперь их семья стала самой богатой в округе. Они никогда не мечтали об этом в прошлом.
 
 Денег было достаточно, чтобы на столе была еда, а над головой крыша. Они могли ездить на маленькой машине, владея свинофермой и пищевой фабрикой. Если же они продадут их, то им не придется беспокоиться до конца своих дней.
 
 Единственное о чем они сожалели, так это о том, что они оба не закончили университет. Даже их дочь не училась в университете!
 
 Теперь эта ответственность лежала на плечах Фэн Юя!
 
 Но он не разочаровал их. Он поступил в лучшую среднюю школу города!
 
 Жители города Бин и провинции Лунцзян знали, что Третья Средняя школа города Бин представляла собой входной билет во все университеты! Фэн Синтай и Чжан Мухуа также гордились тем, что Фэн Юя приглашали в летний лагерь, организованный университетами Советского Союза!
 
 Фэн Ю уже однажды посещал его и теперь поедет во второй раз. А это значит, что их сын-лучший ученик в третьей средней школе. В будущем он наверняка сможет поступить в хороший университет в Пекине и станет важным человеком!
 
 Фэн Ю подумывал об одном престижном университете в Пекине. Но это было не потому, что он хотел, чтобы его назначили в какой-то правительственный департамент, чтобы он стал правительственным чиновником. Он просто хотел подружиться с несколькими способными учениками и нанять их в свою компанию.
 
 В будущем появится много успешных бизнесменов из престижных университетов. Это не значит, что не было успешных людей из других вузов, однако надо признать, что шансы на успех у студентов престижных вузов были гораздо выше. Они заранее были впереди всех.
 
 Когда Фэн Ю поступит в университет, он, неоднозначно, встретит тех успешных бизнесменов из своей прошлой жизни.
 
 Через неделю Фэн Ю вернулся в город Бин и сел на самолет, улетающий в Москву...
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 Кириленко снова заехал на своей машине в аэропорт и забрал Фэн Юя прямо из самолёта. Однако на этот раз он сообщил об этом организаторам летнего лагеря. Он сказал им, что у Фэн Юя есть личные дела и он присоединится к остальным сразу после того, как все закончит.
 
 Московский и Киевский университеты остались довольны. Третья Средняя школа тоже не возражала. Прежде чем они уехали, директор дал указание руководителю лагеря не ограничивать передвижения Фэн Юя.
 
 Городское правительство знало, что это будет еще одна отличная возможность посетить исследовательские центры Москвы, и хотело послать туда нескольких университетских профессоров. В прошлом году трое ученых, которые привезли эти данные, помогли им в их исследованиях и сэкономили значительную сумму.
 
 Результаты исследования были переданы в правительство города Бин. Используя их, правительство создало новые компании.
 
 Это не только улучшило экономическое развитие города, но и увеличило его популярность!
 
 Однако в этом году все было иначе. Московский университет не позволил студентам посещать свои научные лаборатории и объекты. То же самое сделал и Киевский. Студенты могли посещать только те места, которые связанны с литературой.
 
 Какая от неё польза для города? Однако теперь выбора не было. В прошлом году этот лагерь проводился впервые и ещё не был до конца организован.
 
 К тому же теперь Фэн Ю и Кириленко были сосредоточены на других делах и не занялись такими мелочами.
 
 Учителя третьей средней школы тоже знали, что Фэн Ю был особенным. С тех пор как он поступил к ним учиться, к нему стали относиться совсем не так, как к остальным. Ходили слухи, что даже директора повысили именно из-за него. Не имеет значения, был этот слух правдой или ложью. Пока оставалась вероятность того, что это так, учителя не смели рисковать своей карьерой.
 
 Фэн Ю провел ночь в Москве. Кириленко приветствовал его, заставляя выпить. Если ты мужчина, пей!
 
 На следующий день, по дороге в аэропорт на рейс в Киев, Фэн Ю все еще чувствовал головокружение хотя и выпил меньше половины того, что выпил Кириленко. Но уже в самолете он начал трезветь.
 
 Брат Ки очень богат! Это же частный самолет!
 
 Это был 20-местный самолет, Фэн Ю видел такие только в интернете в своей предыдущей жизни. Только богатые могли позволить себе частный самолет. Сиденья были очень удобными и просторными. Внутри была даже спальня, где стояла большая двуспальная кровать!
 
 Черт, это же частный самолет, и в нем даже есть кровать. Экстравагантно! Слишком экстравагантно!
 
 Но ...мне нравится!
 
 “Фэн, что думаешь об этом самолете? Только те люди, чей чин выше чина генерала, могут летать на нем. Тебе нравится? Если захочешь купить его, я найду способ продать его тебе подешевле.”
 
 Кириленко курил сигару, потрясавшая ногой. Он выпендривался. Это была роскошь, которой могли наслаждаться только люди с хорошими связями. Фэн Ю, несомненно, не испытывал подобного раньше.
 
 Он задумался. Ему очень нравился этот самолет. Подождите, брат Ки сказал, что может продать мне его? Я могу купить себе частный самолет?
 
 Фэн Юя соблазнило это предложение. Однако он понимал, что не сможет купить его, по крайней мере сейчас.
 
 Будучи слишком самонадеянным, можно легко попасть в беду, даже если вы действительно чертовски богаты.
 
 В его прошлой жизни была знаменитость по имени Дядя Беншан. У него было более 10 миллионов поклонников, а его компании зарабатывали кучу денег. Но после того, как он купил частный самолет, его жизнь тут же пошла под откос. Хотя он не стал банкротом, он больше не был в центре внимания.
 
 Фэн Ю подавил свое желание и солгал: "мне не нравятся такие самолеты.”-говоря это, он осматривал самолет.
 
 Через некоторое время к ним подошла стюардесса, чтобы сообщить о том, что они могут расстегнуть ремни безопасности.
 
 Кириленко встал и направился в угол каюты. Тогда Фэн Ю вдруг понял, что на борту была очень красивая стюардесса.
 
 Черт возьми, в самолете даже есть мини-бар! Кириленко действительно умеет радоваться жизни!
 
 “Фэн, до приземления еще около часа. Хочешь стакан водки?”-спросил Кириленко.
 
 Фэн Ю покраснел и поспешно отверг его предложение: "брат Ки, я правда уже не могу пить. Может у тебя есть фруктовый сок? Я бы выпил стаканчик.”
 
 Хватит шутить. Я хорошо тебя знаю. Если я скажу, что выпью стакан, ты нальёшь мне целую бутылку! Фэн Ю не мог принять такого рода гостеприимство.
 
 Он одним глотком допил сок, который немного прояснил его разум. Кириленко заметил, что Фэн Ю все время смотрит на спальню, и приподнял бровь. Тогда он подал знак стюардессе и что-то ей прошептал.
 
 Стюардесса посмотрела на Кириленко, потом на Фэн Юя. Она закусила губу и кивнула.
 
 “Мистер Фэн, вы хотите отдохнуть?”-Стюардесса подошла к Фэн Юю и тихо прошептала ему на ухо. Ее горячее дыхание доносилось до его ушей. Это было очень щекотливо.
 
 Фэн Ю отошел в сторону и взволнованно на неё посмотрел.
 
 “Пойдёмте за мной.”-она завела его в комнату с большой двуспальной кроватью. На лице Кириленко, стоявшего неподалеку, была очень озорная улыбка.
 
 Щелк!
 
 Она заперла дверь спальни.
 
 Фэн Ю был потрясен. Это что такое? Я хочу вздремнуть, и я пойму, если ты закроешь дверь. Но, пожалуйста, сначала покинь комнату.
 
 “Мистер Фэн, позвольте мне помочь вам раздеться.”-Стюардесса протянула руку и помогла Фэн Юю расстегнуть одежду. Она уже заметила его нетерпеливый взгляд.
 
 Фэн Ю немедленно попытался отступить от нее, но упал на кровать. Чего она хочет?
 
 На лице стюардессы заиграла очаровательная улыбка, когда она увидела, что Фэн Ю взял на себя ”инициативу", забравшись на кровать. Она тут же начала расстегивать свою униформу.
 
 Фэн Ю немедленно схватил ее за руки. Хотя в этой жизни он был еще девственником, в прошлой у него была жена. Если бы он до сих пор не понял, что происходит, то был бы просто идиотом!
 
 Стюардесса осталась в номере после того, как ввела туда Фэн Юя, и Кириленко должен об этом знать. Он даже не постучал в дверь, а значит, это он все устроил!
 
 Черт. Я просто хотел вздремнуть, а не спать с этой стюардессой!
 
 Даже если бы Фэн Ю хотел поддаться искушению, они были на борту самолета, а Кириленко стоял прямо за дверью комнаты. Он не хотел делать что-то подобное. Кроме того, эта стюардесса была молода и хороша собой. Кто знает, сколько мужчин уже переспали с ней!
 
 “Стоп. Пожалуйста, уходи. Вчера я много выпил. Меня это не интересует!”
 
 Стюардесса замерла. Ей было всего 18 лет, и она знала, что была очень привлекательной. Неужели этот мистер Фэн не заинтересовался ею?
 
 “Мистер Фэн, Кириленко попросил меня сопровождать вас. Вам не нужно беспокоиться.”
 
 “Пожалуйста, выйди и скажи ему, что я хочу отдохнуть. Закрой дверь, когда будешь уходить!”-Твердо ответил Фэн Ю.
 
 Стюардесса вышла наружу очень разочарованная. Она не смогла получить обещанную Кириленко тысячу рублей. Однако его инструкции были предельно ясны. Она должна сделать Фэн Юя счастливым. Если Фэн Ю рассердится, он тоже выйдет из себя.
 
 Уже стоя у двери, она оборачивалась и смотрела на Фэн Юя. Однако он не позвал ее обратно.
 
 Кириленко удивился, увидев выходящую наружу стюардессу. Он задал ей вопрос глазами, и она покачала головой. Кириленко тоже был разочарован. Фэн Ю так хорош в самоконтроле или ему просто не понравилась эта девушка?
 
 После ухода стюардессы Фэн Ю немедленно запер дверь и лег на кровать. Он громко вздохнул и подумал, стоит ли принять гостеприимство Кириленко, если он снова устроит что-то подобное в Киеве.
 
 Примечания автора: Многие читатели говорили мне, что им кажется, что семья Фу использует главного героя в своих интересах. Но такова реальность. В бизнесе не существует таких вещей, как друзья. Есть только прибыль. Семья Фу создана на основе реальной Гонконгской семье. У этой семьи действительно есть каналы распространения на каждом континенте. Пожалуйста, не волнуйтесь. Он преподаст им урок.
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 Прежде чем Фэн Ю успел заснуть, стюардесса постучала в дверь и сообщила ему, что они уже близко, поэтому ему нужно вернуться на свое место и пристегнуться.
 
 Это была все та же стюардесса, и теперь она мило улыбнулась Фэн Юю. Он, в свою очередь, смутился и вернулся на место.
 
 Кириленко посмотрел на него. Он не мог определить настроение Фэн Юя по выражению его лица и не знал, заинтересовался ли это парень стюардессой.
 
 Самолет приземлился на военном аэродроме. Выйдя на улицу, они увидели киевлянина. Его имя было трудно запомнить, и даже если Фэн Ю слышал его уже несколько раз, он все равно не мог его вспомнить. Он только помнил, что в его имени был слог “Кэ”. Так что Фэн Ю звал его просто брат Кэ.
 
 Этот человек был более высокомерен, чем Кириленко, и если бы Фэн Ю не встретил Кириленко первым, он мог бы стать ему хорошим другом. Но теперь одного Кириленко было достаточно. Когда распадется Советский Союз, даже если отец Кириленко не получит повышения, его статус все равно будет выше, чем у брата Кэ.
 
 Кроме того, Фэн Ю никогда раньше не слышал об этом парне раньше. Возможно, в будущем он станет важным человеком в украинской армии. Но разве после распада Советского Союза можно сравнивать Украину с Россией? Кроме того, Кириленко привез Фэн Юя в Украину, чтобы он взял банковский кредит. После этого они уже не будут друзьями.
 
 “Кириленко, Фэн, добро пожаловать в Киев.”-Брат Ке обнял их обоих. Его объятия были гораздо слабее, чем у Кириленко.
 
 На данный момент Брат Ке действительно был человеком с более высоким социальным статусом, чем Кириленко. Стоило только обратить внимание на его машину, "Роллс-Ройс". По ней одной было видно, насколько коррумпированы советские военные офицеры!
 
 Не наступило еще и полудня, когда они приехали, но брат Ке пригласил их в ресторан. Может быть, именно так люди из Советского Союза встречают гостей.
 
 В душе Фэн Ю был недоволен. Обед? Это значит, что мне снова нужно пить. У меня все еще ужасное похмелье после вчерашнего. Почему эти люди так любят выпить?
 
 “Брат Ке, я все еще несовершеннолетний, и в моей стране мне нельзя пить. Но я, конечно, буду уважать ваши здешние обычаи и немного выпью.”-Фэн Ю начал искать оправдания. Он был сильно пьян после вчерашней пьянки с Кириленко.
 
 “Ха-ха-ха, Кириленко, ты вчера заставил его с тобой выпить? Не волнуйся, я приготовил красное вино из Франции. В нем низкий процент спирта. Это французский ресторан. Позволь себе насладиться французской кухней.”
 
 Фэн Ю вздохнул с облегчением. Брат Ке и Кириленко были двумя разными людьми. Это было видно как минимум по тому, как они тратили свои деньги. Кириленко был типичным русским, а брат Ке больше напоминал европейского аристократа. Может быть, в его корнях были какие-нибудь украинские дворяне.
 
 Образ жизни украинцев и русских был очень разным, хотя оба нации были из Советского Союза. Может быть, и остальные союзные страны были такими же разными, и это могло стать одной из причин их распада.
 
 Увидев красное вино, Фэн Ю расслабился. Он был готов спокойно наслаждаться обедом.
 
 “Фэн, это красное вино похоже на виноградный сок. Ну же, давай пей до дна!”-Взревел Кириленко, и Фэн Ю вернулся к реальности.
 
 Черт, почему мы не можем пить медленно?
 
 Он поднял свой бокал, сделал маленький глоток и медленно проглотил вино. Кириленко же, наоборот, выпил все залпом. Допив своё вино, он обратил внимание, что Фэн Ю выпил совсем немного.
 
 “Ха-ха, Кириленко, красное вино и Водка-это разные вещи. Его нужно пить медленно, чтобы хорошенько насладиться. Посмотри на Фэна, он знает, как получать удовольствие от вина.”-Брат Кэ рассмеялся.
 
 Что знает Фэн Ю? Хотя он пил красное вино несколько раз в своей прошлой жизни, он ничего не знал о красном вине или о том, как его правильно оценить. Однажды он даже запил его спрайтом, прежде чем выпить!
 
 Однако по сравнению с Кириленко Фэн Ю был намного лучше, и он мог принимать комплименты брата Кэ.
 
 Кириленко недовольно ответил: "У этого вина вообще нет вкуса. У вас тут есть водка? Дайте мне бутылку.”
 
 Если бы это происходило в прошлом, Кириленко не вел бы себя так в присутствии брата Кэ. Статус этого человека был намного выше, чем у Кириленко. Однако после обмена промышленными машинами и технологиями с Фэн Юем и вступления его отца в ряды Ельцина, Кириленко почувствовал, что ему не нужно быть таким вежливым. Он в принципе планировал отстранить брата Кэ от их бизнеса и заняться китайско-советской торговлей самостоятельно.
 
 Немного подумав, Кириленко выбрал киевский банк. Во-первых, он хотел показать свою дружбу с Фэн Ю брату Кэ. Он хочет обратить его внимание на то, что он был первым человеком, к которому обратился Фэн Ю, когда ему понадобилась помощь. Во-вторых, он понимал, что сумма кредита, которую хотел получить Фэн Ю, была слишком высока. Если этот парень объявит дефолт по платежу, то убытки понесет Украинский банк, а не российские. Наконец, он хотел затащить брата Кэ в этот банк. Если что-то пойдет не так, он будет нести ответственность.
 
 Брат Кэ посмотрел на Кириленко и нахмурился. Он попросил своих людей принести ему бутылку "водки". Он заметил, что за последние несколько месяцев Кириленко принес ему меньшую прибыль и хотел позволить ему напиться. Таким образом, он мог спросить Фэн Юя об их торговле и узнать, взял ли Кириленко свою долю прибыли!
 
 Кириленко пил свою водку в одиночестве, продолжая слушать разговор Фэн Юя и брата Кэ. Однако они говорили только о каких-то незначительных вещах, вроде хобби и интересов.
 
 Кириленко быстро прикончил бутылку "водки". В этом время, Фэн Ю и брат Кэ не допили даже первую бутылку красного вина.
 
 Французский бифштекс и улитки были восхитительны на вкус, но порция оказалась слишком маленькой. Фэн Ю чувствовал, что его желудок заполнен только на 60%. Он не понимал, почему Кириленко так мало ел при его габаритах. Если бы здесь был Вэнь Дунцзюнь, он бы заказал еще два бифштекса. Фэн Ю смутился, заказав еще еды. Все таки, они пришли не на ланч. Им нужно было обсудить более важные вещи.
 
 Брат Кэ взглянул на Кириленко и увидел, что тот пьян. В глубине души он рассмеялся. Ты думаешь, что можешь все, имея Деньги? Если я узнаю, что ты дал мне меньше, чем должен был, у тебя будут большие неприятности!
 
 “Фэн, я слышал от Кириленко, что у твоей компании возникли какие-то проблемы и ты хочешь получить кредит?”
 
 Фэн Ю, кивнул, доедая десерт: “да. Мне нужна определенная сумма денег.”
 
 Он задумался про себя. Дело было не в том, что моя компания попала в беду. Я просто не хочу упустить хорошую возможность. Если сейчас или через несколько лет взять в Советском Союзе кредиты в рублях, то эта валюта значительно обесценится, и даже если я не вложу эти деньги, то все равно получу большую прибыль!
 
 “Сколько тебе нужно рублей?”-Спросил брат Кэ.
 
 Фэн Ю был озадачен. Разве Кириленко ему не сказал?
 
 “Кириленко сказал мне, что для этого займа нам потребуется твоя помощь. У моей компании около 30 миллионов рублей активов. Сколько ты можешь дать мне взаймы?”
 
 Брат Кэ ответил очень высокомерно: "Я помогу тебе получить ссуду. О чем ты беспокоишься? Хватит 200 миллионов рублей?”
 
 Что? У Фэн Юя от удивления отвисла челюсть. Брат Кэ был очень щедр!
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 Хватит ли 200 миллионов рублей?
 
 Этот вопрос ошеломил Фэн Юя. Он и подумать не мог, что его отношения с братом Кэ были такими хорошими. Этот человек знал, что у Фэн Юя не было достаточного количества активов, чтобы получить такой кредит.
 
 Почему он вообще об этом спросил?
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил, что до того, как Кириленко напился, брат Кэ говорил с ним только о совсем незначительных вещах. Но сразу после того, как Кириленко начал засыпать, он упомянул о кредитах.
 
 Что это может значить?
 
 “Брат Кэ, у тебя есть какие-нибудь условия, которые я должен выполнить, чтобы ты помог мне получить кредит на 200 миллионов рублей?”-Серьезно спросил Фэн Ю.
 
 Он никогда бы не поверил, что брат Кэ поможет ему без каких-либо других условий, если только у него что-то не в порядке с головой.
 
 Тот улыбнулся. Фэн Ю сразу понял скрытый смысл выражения его лица.
 
 “Фэн, мы познакомились через Кириленко, и мы просто деловые партнеры. Но я всегда думал, что мы могли бы быть не только деловыми партнерами. Мы можем быть друзьями, хорошими друзьями! Наша дружба может быть такой же, как дружба между Советским Союзом и Китаем!”
 
 Фэн Ю кивнул, но в душе он был недоволен. Советский Союз и Китай никогда не были друзьями.
 
 В прошлом Китай проводил политику дружбы с дальними странами и нападения на ближние. Но из-за США Китаю пришлось объединиться с Советским Союзом. Однако недавно Китай установил дипломатические отношения с Соединенными Штатами.
 
 С момента основания Китая, Советский Союз вывел свои ресурсы, техническую помощь из Китая и даже начал войну. Это ухудшило отношения между обеими нациями. Советский Союз также оккупировал и удерживал часть территории Китая на протяжении более 100 лет. Какая может быть дружба между этими двумя странами?
 
 Увидев, что Фэн Ю кивает, брат Кэ остался доволен.
 
 “Фэн, меня кое-что интересует. Кириленко сказал мне, что наша компания имеет активы всего на несколько миллионов рублей, и за эти несколько лет я тоже получил только несколько миллионов. Как получилось, что ты смог накопить активов на сумму более 30 миллионов рублей? Я чего-то не знаю?”
 
 Улыбка тут же исчезла с лица Фэн Юя. Мог ли брат Кэ заподозрить, что он заработал больше денег, чем должен был? Несмотря на то, что это было так, большую часть доходов Фэн Юю приносила машиностроительная компания, увлажнители воздуха и электрические вентиляторы. Конечно, были и те доходы, которые связаны с торговлей с Советским Союзом, но Фэн Ю никогда не сможет этого признать!
 
 “Брат Кэ, ты меня неправильно понял. Все мои активы пришли не благодаря нашей торговле. Я создал много фабрик в Китае, и мои продукты очень популярны по всему Китаю. Наши высокотехнологичные увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей продаются по всему миру. Это и есть основные источники дохода моей компании. Видишь, вон тот увлажнитель воздуха в углу-это увлажнитель воздуха моей компании второго поколения.”
 
 Брат Кэ повернулся и посмотрел на увлажнитель в углу. На данный момент он предпочитал верить Фэн Юю. Даже если этот парень лгал ему, у него не было способа это доказать. Без этого торгового партнера он потеряет много денег. Ведь не каждый китаец может стать их торговым партнером.
 
 Кириленко рассказал ему о Фэн Ю, когда они встретились в первый раз. Он был компетентным человеком и имел много связей. Брат Кэ боялся, что не сможет найти другого такого партнера, как Фэн Ю, и опасался людей, стоящих за ним.
 
 Хотя он знал, что люди, стоящие за Фэн Юем, не могли повлиять на его положение в Советском Союзе, если он мог избежать всех этих проблем, почему бы и нет?
 
 “Фэн, тогда скажи мне, сколько ты заработал с тех пор, как начал работать с Кириленко? Мы же друзья. Не будет никаких проблем, если ты расскажешь мне о своих заработках.”
 
 Фэн Ю понял, что брат Кэ подозревает Кириленко в обмане. Но задумывался ли брат Кэ когда-нибудь о том, что он оставил все на плечах Кириленко и даже не проявлял никакого беспокойства по поводу китайско-советских сделок? Он всего лишь помог продать некоторые китайские товары в начале и достал несколько промышленных машин.
 
 Фэн Ю уже обсуждал это с Кириленко. Тот поможет Фэн Юю получить более совершенную промышленную технику и даже самолеты, танки и т.д. Если бы Фэн Юю пришлось выбирать, он предпочел бы продолжить работать с Кириленко.
 
 Он прикинул все в уме и решил сказать небольшую цифру: "брат Кэ, я не заработал так уж много. За последние 2-3 года я заработал всего несколько миллионов рублей. Вы, ребята, конечно зарабатываете гораздо больше, чем я.”
 
 Брат Кэ подозрительно посмотрел на Фэн Юя. Неужели всего несколько миллионов рублей? Ему казалось, что этот парень должен зарабатывать гораздо больше. Прибыль Фэн Юя должна составить не менее десятков миллионов рублей.
 
 Промышленное оборудование из Советского Союза было нельзя найти в Китае, и оно стоило больших денег. Он слышал, что китайцы готовы платить большие деньги за эти промышленные машины, поскольку страна хочет развивать промышленность.
 
 Брат Кэ все еще думал, что промышленность Советского Союза была намного лучше, чем в Китае, но он не знал, что многие отрасли, например, легкая промышленность и бытовая техника, уже давно догнали Советский Союз.
 
 “Фэн, я слышал, что ты хотел купить несколько промышленных машин, связанных с тяжелыми технологиями. Кириленко не в состоянии тебе помочь, но я могу.”-Говоря это, брат Кэ поднял свой бокал.
 
 Фэн Ю на мгновение остановился. Что он имеет в виду? Брат Ке хочет бросить Кириленко?
 
 Но ведь они не могли поссориться. Иначе Кириленко не привел бы Фэн Юя на эту встречу.
 
 ...интересно.
 
 Фэн Ю сделал вид, что не понял этого намека: “брат Кэ, разве это не одно и то же? Мы ведь развиваем бизнес вместе.”
 
 “Нет, я не знаю, сколько промышленных машин и технологий продал тебе Кириленко. Я не видел заработанных денег.”
 
 Фэн Ю смутился: "брат Кэ, это невозможно. Почему бы нам не разбудить Кириленко и не спросить об этом его самого? Может быть, он даже ещё не уснул.”
 
 Фэн Ю указал на Кириленко, который лежал лицом вниз на столе и попытался разбудить его.
 
 Кэ посмотрел на Фэн Юя. Этот парень не лгал?
 
 “Он много выпил. Дай ему отдохнуть.”-Брат Кэ не дал Фэн Юю разбудить Кириленко. - “Фэн, я тоже могу достать тебе любую технику или технологии, которые продает Кириленко. Я даже могу достать тебе то, что не может он, если только ты предложишь мне хорошую цену. Более того, Кириленко не может помочь тебя даже с получением кредита. Если бы ты пообещал мне, что в будущем будешь работать со мной, я мог бы помочь тебе получить кредит. Сумма будет даже больше, чем ты хотел!”
 
 Фэн Ю колебался. Предложение этого парня было действительно привлекательным. Должен ли он согласиться?
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 Фэн Ю действительно чувствовал искушение, так как брат Кэ предложил отличные условия. Но какое-то время подумав, он решил, что точно не может согласиться на это!
 
 Не говоря уже о взаимном доверии с Кириленко, Фэн Ю вложил в эти отношения кучу сил и денег. Он рассказал ему даже о распаде Советского Союза и Ельцине. Кириленко должен остаться его другом!
 
 Фэн Ю знал, что Кириленко продавал ему некоторые машины и технологии без брата Кэ. Фэн Ю и сам был одной из причин, по которым Кириленко держал брата Кэ в стороне от этих сделок.
 
 Он понимал, что если он отвергнет предложение брата Кэ и расскажет об этом Кириленко, то он и сам поможет Фэн Юю получить больше кредитов.
 
 “Брат Кэ, я слишком много выпил, мне надо вздремнуть.”-он сменил тему, в то же время не соглашаясь и не отвергая брата Кэ.
 
 Тот слегка расстроился, но ничего не сказал. Он уже объяснил Фэн Юю все то, что хотел, и теперь все зависело только от него.
 
 Брат Кэ не заметил, что пьяный Кириленко чуть-чуть пошевелился.
 
 Вернувшись в отель, Фэн Ю умылся холодной водой и сел на стул, ожидая, пока кто-нибудь постучит в дверь.
 
 И действительно, не прошло и пяти минут, как кто-то появился за дверью. Фэн Ю открыл ее, и увидел там Кириленко.
 
 “Фэн, почему ты не смотришь телевизор? Наши мыльные оперы очень интересные.”
 
 Мыльные оперы? Ладно. Фэн Ю на самом деле любил посмотреть песни и танцы людей из Советского Союза.
 
 “Брат Ки, разве ты не пьян?”-Фэн Ю спросил об очевидном.
 
 Он не раз пил с Кириленко. Тот всегда был навеселе после бутылки "водки", но никогда не ложился на стол.
 
 Он прокрутил в голове прошедший вечер и понял, что Кириленко всего лишь играл. Он хотел подслушать разговор между братом Кэ и Фэн Юем.
 
 Фэн Ю всегда считал Кириленко честным русским бизнесменом, но, похоже, это не так. Бизнесмен, особенно который продавал промышленную технику, никогда не будет честным!
 
 К счастью, Фэн Ю не сказал о нем ничего плохого. Но вот брат Кэ...
 
 Кириленко покачал головой и потер виски: “у меня немного болит голова. Но я в порядке. Я заснул и забыл поговорить о твоих кредитах.”
 
 “Брат Кэ поговорил со мной.”
 
 “Неужели? И что он тебе сказал? Фэн, вообще-то я думал, что я сам смогу помочь тебе получить кредиты в банках Украины, Белоруссии, Латвии и т. д. Ты же хотел больше кредитов, а таким образом, ты сможешь взять больше денег.”-Сказал Кириленко.
 
 Фэн Ю изобразил удивление: "неужели? Это здорово. Но сколько я могу получить в общей сложности и когда мне дадут деньги? Моих активов не хватит, чтобы одолжить такую большую сумму.”
 
 “Фууух...... Фэн, мы хорошие друзья. Я решу эти проблемы за тебе. Можешь использовать одни и те же активы для разных банков. Это не проблема. Предоставь все мне!"-Кириленко чуть ли не бил себя в грудь.
 
 “Неужели? А это не слишком хлопотно?”-Спросил Фэн Ю со смущенным выражением лица.
 
 “Нет, конечно, нет. Мы же братья.”-этот парень внезапно стал Фэн Юю братом.
 
 “Неужели? Тогда сколько денег я могу получить?”-Продолжал спрашивать Фэн Ю.
 
 Он не мог принять неопределенного ответа. Ему нужна точная цифра. Поскольку Кириленко слышал его разговор с братом Кэ, он наверняка сделает что-нибудь, чтобы сохранить дружбу. Он ведь не хотел, чтобы Фэн Ю работал с братом Кэ.
 
 "300 миллионов рублей хватит? Можешь использовать свои активы на сумму 30 миллионов рублей. Я верю, что ты сможешь погасить все кредиты.”
 
 Глаза Фэн Юя тут же расширились. 300 миллионов рублей. Кириленко стал великодушнее после того, как услышал слова брата Кэ. Имея 300 миллионов рублей, Фэн Ю мог легко реализовать свои планы.
 
 А что касается активов? Хватит шутить. Если срок погашения будет достаточно длительным-то проблем не будет, в конце 1990-х годов рубли обесценятся в несколько тысяч раз! К тому времени 300 миллионов рублей будут стоить столько, сколько сейчас стоят меньше 100 тысяч рублей сейчас. Почему Фэн Ю должен беспокоиться о возврате долга?
 
 “Будет здорово, если я смогу получить кредит на 300 миллионов рублей. Брат Ки, будь уверены, Я пришлю тебе китайских товаров на 15 миллионов рублей. Но не все сразу. А за несколько раз. Это не проблема, верно?”
 
 “Фэн, а почему на 15 миллионов рублей? Мы же договорились о пяти. Ты должен быть готов к тому, что тебе, возможно, придется потратить не менее 3 миллионов рублей, чтобы отдать их лидерам нескольких банков.”
 
 Так думал? Фэн Ю думал, что если они осмелятся дать ему кредит в 300 миллионов рублей, то он не откажется дать им по 10 миллионов! Жаль, что хоть советские чиновники и были коррумпированы, они не были глупы. Они не осмеливались идти на слишком большой риск. Кроме того, кредит в 300 миллионов рублей был немалой суммой, и, возможно, только Центральный банк в Москве решился бы его выдать. В целом, влияния Кириленко было недостаточно, чтобы получить одобрение на такую сумму.
 
 “Брат Ки, я все понимаю. Не беспокойся. Я не такой скупой. Но можно ли продлить срок погашения и выплаты процентов?”-Снова спросил Фэн Ю.
 
 “Что ты имеешь в виду? Срок погашения кредита может быть продлен, но срок погашения процентов нет. Одна выплата процентов требуется каждый год.”-Кириленко был озадачен. Погашение процентов можно отложить?
 
 “Брат Ки, помоги мне узнать, возможно ли это. Я возьму кредит на 8 лет, и на 8-й год я верну все, включая проценты. Я не возражаю, если проценты будут выше.”
 
 Кириленко нахмурился. Он никогда не слышал, чтобы кто-то брал кредиты таким способом. Он вообще не был уверен, что это возможно. Однако ему показалось, что раз Фэн Ю хочет сделать это таким образом, у него должны быть на это свои причины.
 
 “выше? На что ты готов согласиться? 10% процентов годовых? 20%? Или даже выше?”
 
 Фэн Ю улыбнулся и ответил: “Как насчет 20%?”
 
 Кириленко ахнул: "ты готов согласиться на такой высокий процент? Через 8 лет тебе нужно будет отдать почти 800 миллионов рублей, даже по обычной ставке!”
 
 Фэн Ю подумал про себя, что не будет никаких проблем, если погасить его будет нужно рублями!
 
 К тому времени 800 миллионов рублей будут эквивалентны нескольким миллионам юаней. Фэн Юю нужно только поменять рубли на доллар США или, например, юань, и тогда он получит огромную прибыль. С чего бы ему беспокоиться о процентах?
 
 “Брат Ки, помоги мне кое-что придумать. Я не против потратить больше и обещаю тебе, что верну все до последнего цента, включая проценты, через восемь лет!”
 
 Кириленко заскрипел зубами и ответил: -“Я тебе помогу!”
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 В тот вечер за ужином все трое ни словом не обмолвились о займе.
 
 Кэ увидел, что Фэн Ю и Кириленко болтают между собой как ни в чем не бывало, и у него появилась другая идея.
 
 “Фэн, у тебя же нет планов на вечер? Сегодня у нас бал. Присоединяйся.”
 
 Бал? Это что-то вроде того, что проводили в Шанхае в 1920-е годы? Военные офицеры в униформе, политики, бизнесмены и светские львицы собираются и танцуют? А если кому-то нравятся светские львицы, их забирают с собой?
 
 “Я не умею танцевать.”-Фэн Ю попытался отказаться. В каждой стране есть свои национальные танцы, и Фэн Ю не был уверен, что будут танцевать на балу в Советском Союзе. Традиционный бальный танец?“Ничего страшного. Это нормально. Просто наслаждайся моментом. Кроме того, я могу найти кого-нибудь, кто научит тебя.”-Настаивал брат Кэ.
 
 Фэн Ю посмотрел на Кириленко, и тот тоже стал его уговаривать: "Фэн, просто иди. Это бал для молодых офицеров. Там очень интересно.”
 
 Бал молодых офицеров? Фэн Ю вспомнил газетную статью, которую он читал в своей прошлой жизни. У русских молодых офицеров на балу было много хорошеньких женщин и знаменитостей.
 
 Этот бал был своего рода светским мероприятием. Если у кого-то из офицеров не было сильной поддержки, то этот бал был отличным шансом присоединиться к какой-нибудь фракции.
 
 Однако генералы пробудут там недолго и покинут бал сразу после танцев. Те, кто хотел присоединиться к фракциям, должны были прийти пораньше. Генералам не было смысла оставаться там дольше, так как те, кто не хотел присоединиться к ним, не связались бы с ними, даже если бы они оставались на балу подольше. Для них было неприятно смотреть на то, как офицеры, которые им нравятся, присоединяются к другим фракциям.
 
 Однако, это не имело значения для Фэн Юя. Самое главное, что там будет много красивых дам!У советских женщин был светлый цвет лица, длинные ноги, голубые глаза и т. д.
 
 Фэн Ю моргнул и ответил: “но у меня нет партнерши для танцев.”
 
 Кириленко вдруг вспомнил, что произошло в самолете. Он вспомнил, как стюардесса сказала ему, что Фэн Ю ею не заинтересовался, потому что много выпил!
 
 Вчера Фэн Ю пил, но сегодня днем нет. Сегодня вечером он должен чувствовать себя лучше.
 
 Фэн Ю действительно хотел себе партнершу для танцев, или же он хочет, чтобы женщина сопровождала его сегодня весь вечер? Что угодно. Просто нужно найти девушку, которая сможет потанцевать и переспать с ним!
 
 Что касается такого рода договоренностей, у Кириленко с ними проблем не возникало. Когда он покупал промышленное оборудование и технологии в Советском Союзе, он заключал такие соглашения с директорами заводов. Как только директора принимали его условия, сделка тут же заключалась!
 
 “Фэн, предоставь это мне.”-Тут же заговорил Кириленко. Брат Кэ тоже хотел что-то сказать, но Кириленко его опередил.
 
 Хотя это была территория брата Кэ, Кириленко и сам знал и других офицеров. Он тоже мог найти двух "танцующих партнёрш" для себя и Фэн Юя. Более того, ему всего лишь нужно было потратить немного денег.
 
 Брату Кэ было очень любопытно, почему Кириленко не пьет во время обеда. Это было странно. Если бы Кириленко напился и пропустил бал, то у него была бы отличная возможность поговорить с Фэн Юем.
 
 “Прекрасно, выезжаем в 6.30 вечера. Позже я пришлю в комнату Фэна комплект бальных костюмов.”
 
 ……
 
 В 6.30 вечера Фэн Ю переоделся и вышел из своей комнаты. Бальный наряд представлял собой лишь набор военной офицерской формы без каких-либо званий.У входа в отель стояли две машины с военными номерами и две молодые девушки в длинных белых платьях. Кириленко подошел к одной из них, пока другая затащила Фэн Ю в машину. На вид ей было лет 17-18.
 
 Хотя Фэн Ю должен был сам пригласить девушку в машину, все получилось наоборот. Он остался доволен.
 
 В машине Фэн Ю чувствовал себя немного неуютно. Эта молодая девушка была слишком близко к нему, а это было странно для обычного партнера по танцу.
 
 Фэн Ю украдкой взглянул на девушку и его словно загипнотизировала ее красота. Он вспомнил, что Украина славилась своими красивыми девушками, которые выглядели словно настоящие куклы Барби.
 
 Украинские женщины были признаны самыми красивыми в мире, но они быстрее старели. Возможно, это связано с традицией Советского Союза жениться как можно раньше. Девочкам разрешалось выходить замуж в 14 лет, и чем раньше это происходило, тем быстрее они взрослели.
 
 “Мистер Фэн, меня зовут Елена. Какой танец ты знаешь?”
 
 Елена, по-русски означавшая солнце, была достойна этого имени.
 
 “Я не очень хорошо танцую, к тому же я из Китая. Я не знаком с вашими танцами."Хотя Фэн Ю сказал это, на самом деле он очень хотел потанцевать с Еленой.
 
 “Это прекрасно. На бале будет один групповой танец для молодых офицеров, но ты-почетный гость, так что можешь участвовать в любом танце после этого. Есть одиночные и парные. Я могу всему тебя научить.”-Сказала девушка и пристально посмотрела на Фэн Юя.
 
 “Тогда хорошо.”
 
 Выйдя из машины, он, как джентльмен, распахнул перед Еленой дверцу. Она мило улыбнулась ему в ответ.
 
 Милая улыбка молодой девушки была заразительна, и Фэн Ю тут же почувствовал себя счастливым.Они вошли в здание, похожее на церковь.
 
 Вау……
 
 Оказавшись внутри, Фэн Ю был поражен интерьером здания. Это место было просто огромным. Оно, должна быть, занимало больше тысячи квадратных метров, а на потолке было много светильников. На каждой стене висели колонки. Это место, кажется, было построено специально для балов.
 
 Расточительство!
 
 Впереди была небольшая сцена, а на сцене-микрофон. В глубине сцены играл традиционный оркестр. Здесь играет живая музыка?
 
 Судя по форме участников оркестра, это солдаты. Должно быть, это военный оркестр Советского Союза.“Фэн, иди сюда. Это моя невеста, Ида. Позже я познакомлю тебя с некоторыми из моих друзей.”-Сказал брат Кэ Фэн Юю.
 
 Фэн Ю заметил молодую женщину, стоящую рядом с братом Кэ. Ей было около 18 лет. Брат Кэ действительно привез сюда свою невесту. Разница в возрасте у них была довольно большой. Ведь ему было почти 30 лет.
 
 “Приятно познакомиться. Я-Фэн Ю из Китая.”-он представился Иде и вежливо пожал ей руку, так как не хотел, чтобы у брата Кэ возникли какие-либо недопонимания. Киев - территория брата Кэ.
 
 Они отошли в угол и сели. Брат Кэ и Кириленко болтали со своими спутницами, а Фэн Ю мог поговорить только с Еленой. однако вскоре ему стало скучно. Она просто отвечала на все его вопросы, но ничего не спрашивала в ответ.
 
 Фэн Ю узнал, что ее проинструктировали руководители ничего не спрашивать о Фэн Юе. Она была всего лишь членом танцевальной труппы и не смела обидеть Кириленко.
 
 Через некоторое время, уже около семи вечера, входную дверь закрыли, а свет приглушили. На сцене горели только свечи, когда кто-то, похожий на генерала, поднялся на верх.Бал начался.……
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 Фэн Ю слушал речь генерала, который говорил о том, как велик Советский Союз, и призывал молодых офицеров приложить все усилия и внести в него свой вклад. Молодые офицеры наслаждались речью, а после ее завершения зал наполнился аплодисментами.
 
 Фэн Ю смог отсидеть только первый отрезок бала. На сцене демонстрировали групповой танец, который пользовался большой популярностью в армии. Танцевальные движения были не очень сложными, и все офицеры могли станцевать их синхронно. Фэн Ю подумал, что они, должно быть, практиковались каждый день. Но как тогда армия может быть сильной, если эти занимаются совсем не тем, чем нужно?
 
 Вторым этапом был парный танец. Брат Кэ и его партнерша вышли на танцпол, а Елена протянула руку к Фэн Юю, очевидно продемонстрировав свои намерения.
 
 Он взял Елену за руки и направился к танцполу.
 
 Фух, эти движения были похожи на бальный танец. Фэн Ю вздохнул с облегчением. Он умел его танцевать.“Мистер Фэн, ты сказал, что не умеешь танцевать, но танцуешь очень хорошо."-этот вальс отличался от остальных, и им не нужно было поворачивать головы направо и налево. Они могли постоянно смотреть друг другу в глаза.
 
 “Я знаю только этот танец. Посмотри туда, вот они хорошо танцуют.”
 
 Офицер и его напарница демонстрировали точные танцевальные движения. Они оба были превосходными танцорами, офицер был высок и красив, в то время как его партнерша была миниатюрной и хорошенькой. В один момент офицер даже подбросил свою партнершу в воздух.
 
 Елена улыбнулась и прошептала Фэн Юю на ухо: "Мистер Фэн, повторяй мои движения.”
 
 Что? Фэн Ю не понял, что она имела в виду, но Елена отпустила плечи Фэн Юя, отступила назад и широко развела руки.
 
 Он немедленно повторил ее движения, и Елена, сделав один круг, вернулась в объятия Фэн Юя.
 
 Но это был еще не конец. Она снова попятилась назад и обернулась вокруг него с вытянутыми вперед руками.
 
 Танцевальные движения Елены были ошеломляющими, и окружающие люди отодвинулись в стороны, чтобы дать ей больше пространства. Некоторые даже прекратили танцевать и стояли, глядя, как она танцует. Толпа аплодировала и подбадривала ее.
 
 Вращаясь, Елена положила свою руку на плечо Фэн Юя, а другой держалась за бок.
 
 Этот маневр запомнился толпе, и зал наполнился аплодисментами. Фэн Ю почувствовал себя хорошим танцором!
 
 После танца они оба вернулись на свои места, держась за руки. Толпа все еще аплодировала.
 
 “Фэн, как все прошло? Тебе нравится партнерша?”-Спросил Кириленко.“Спасибо, брат Ки. Я действительно наслаждаюсь этим вечером.”
 
 “Я рад, что тебе здесь нравится. Дай мне знать, когда захочешь уйти.”-Кириленко ушел со стаканом искать других своих друзей.
 
 Фэн Ю на мгновение остановился. Что Кириленко имеет в виду? Будет невежливо, если я уйду, никого не предупредив. Неужели он думает, что я такой человек?
 
 “Елена, ты выдающаяся танцовщица. Ты профессионал?”-Спросил Фэн Ю.
 
 Она улыбнулась и кивнула: "я из украинской танцевальной труппы. Я начала танцевать с 5 лет, и танцую уже более восьми.”
 
 Она профессиональная танцовщица. Неудивительно, что она так хороша. Стоп, ей нет и 14 лет?Фэн Ю знал, что советские девушки рано взрослеют, но она была развита не по годам. 13-летний подросток с ростом 1,7 метра? Значит, невеста брата Кэ тоже может быть моложе 18 лет?
 
 Фух. Советский Союз действительно рай для педофилов.
 
 “Тогда неудивительно, что ты так хорошо танцуешь. Откуда твои родители?”
 
 “Мой отец-солдат из Киева, но он уже умер. Мать из Санкт-Петербурга, в прошлом она была танцовщицей. Сейчас преподает танцы в Санкт-Петербурге.”
 
 О, она унаследовала танцевальные гены от своей матери. Судя по статусу Елены, ее отец не должен быть каким-то высокопоставленным офицером, возможно, он был всего лишь рядовым солдатом. Если бы дела обстояли иначе, ее бы не послали танцевать с Фэн Юес.
 
 “А что ты собираешься делать в будущем?”-Спросил Фэн Ю.“Я хочу стать лучшим танцовщицей Советского Союза и станцевать перед президентом Михаилом Горбачевым в Большом Кремлевском дворце.”-Когда она говорила это, ее глаза сияли словно звезды.
 
 Хм, еще один слепой сторонник президента. Фэн Ю знал, что если он попросит Елену перечислить, что такого великого было в Михаиле Горбачеве, она не сможет ответить на этот вопрос.
 
 В глубине души он презирал президента Михаила Горбачева. Он контролировал крупнейшую в мире страну и обладал одной из самых передовых военных держав в мире. Он пользовался поддержкой многих людей, но в конце концов его судьба рухнет. Это только докажет то, что он неудачник.
 
 Если бы не некоторые люди, которые выступали против, Михаил Горбачев был бы убит. Именно Ельцин вернёт ситуации контроль. Фэн Ю считал, что Ельцин больше подходит на роль лидера.
 
 Он посмотрел на Елену. Ее мечта, должно быть, была мечтой всех танцоров Советского Союза. На самом деле, Фэн Ю считал, что Елена была достаточно опытна для выступления в Большом Кремлевском дворце. Ей нужна было только подарить возможность. Если бы Елену перевели в Российскую танцевальную труппу, она могла бы исполнить свою мечту.
 
 “Елена, кроме танцев, какие еще мечты у тебя есть?”
 
 “Другие мечты? А мир во всем мире и процветающая Родина считается?”
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Эта мечта была слишком нереальной. Эта девушка знала только танцы, и, похоже, совсем не думала о других вещах.
 
 “Ты когда-нибудь думала о том, что будешь делать после того, как перестанешь танцевать?”-Продолжал спрашивать Фэн Ю.
 
 “Если я больше не смогу танцевать, то стану учительницей, как моя мать.”
 
 Фэн Ю потерял дар речи. Эта невинная девушка хотела посвятить танцам всю свою жизнь.Кириленко вернулся назад и увидел, что Фэн Ю весело болтает с девушкой из танцевальной труппы. Он улыбнулся. Похоже, он нашел ему подходящую партнерш. Фэн Ю, должно быть, не оценил ту стюардессу, потому что она была слишком стара. А сейчас он не мог отвести глаз от этой 13-летней девочки.
 
 “Фэн, пойдем. Позволь мне представить тебя друзьям.”-Брат Кэ привел несколько человек и тепло представил их.
 
 Фэн Ю улыбался и развлекал их из вежливости, на самом деле он даже не помнил их имен. Он вспомнил, о чем Кириленко говорил ему раньше. Если он захочет уйти, нужно дать ему знать.
 
 “Брат Кэ, я устал. Мне хочется отдохнуть.”
 
 Кириленко тут же ответил: “Я все организую.”-Кириленко подумал, что Фэн Юю не терпится уединиться в отеле с этой девушкой.
 
 Поэтому они вместе со своими партнершами покинули бал.
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 Машина подъехала прямо к отелю, и Фэн Ю вышел наружу. Елена сделала то же самое.
 
 Что происходит? Разве она не должна вернуться домой? Может быть, она хочет поужинать?
 
 Фэн Ю обернулся и увидел Кириленко, обнимающего свою напарницу. Он улыбнулся.
 
 Оказавшись в холле гостиницы, Фэн Ю отвел Кириленко в сторону и спросил: "брат Ки, что происходит? Почему они все еще здесь?”
 
 Кириленко недоумевающе уставился на Фэн Юя: "а почему они должны уйти? Фэн, разве ты не хочешь провести приятный вечер? Не волнуйся, она хорошая девочка. Я гарантирую, что ни один мужчина к ней не прикасался. Она все еще девственница!”
 
 Черт, какая "хорошая девочка" будет делать такие вещи при первой встрече? Фэн Ю уже один раз отказал в ответ на предложение Кириленко в самолете, зачем он снова это устроил? Может быть, советские люди таким образом”развлекают" своих друзей?
 
 “Брат Ки, я не трогал ту стюардессу в самолете не потому, что она не была девственницей. Все дело в том, что у меня есть девушка в Китае. Понимаешь?”-Фэн Ю подумал о Ли На и решил воздержаться.
 
 Кириленко похлопал его по плечу и заговорил понимающим тоном: “Фэн, у меня тоже есть девушка. Но она в Москве. Сейчас мы в Киеве!”
 
 Фэн Ю потерял дар речи. Может, у меня на лбу написано:” я извращенец"? Почему Кириленко так уверен, что я обязательно приму его предложение?
 
 “Брат Ки, меня не интересует эта Елена.”
 
 Кириленко закатил глаза: "тогда кто тебя интересует? А как насчет моей напарницы? Если она тебе нравится, я могу с тобой поменяться.”
 
 Кириленко думал про себя: ты болтал с этой девушкой больше получаса и все время счастливо улыбался. Почему ты говоришь мне, что она тебе неинтересна?
 
 Поменяться? Фэн Ю потерял дар речи. Этот Кириленко был слишком раскован. Фэн Ю не мог с ним справиться.
 
 “Брат Ки, даже если я соглашусь, согласится ли на это девушка?”
 
 Кириленко улыбнулся. Ты больше не можешь скрывать свои желания, да?
 
 “Не волнуйся. Я разговаривала с ее лидером перед балом, эти девушки знали, что их ждёт. Тебе не о чем беспокоиться. После сегодняшнего вечера, если она тебе понравится, я смогу устроить ее перевод в русскую танцевальную труппу. Если она тебе не понравится, то ты никогда больше ее не увидишь. Я могу найти тебе новую девушку!”
 
 Черт. Ты все прекрасно спланировал. Мне что теперь, поблагодарить тебя?
 
 "Но Кириленко, ей всего 13 лет. Это вообще законно?”-Спросил Фэн Ю.
 
 “Ну и что? О каком законе ты говоришь? Если никто не упомянет об этом, то какая разница? В Советском Союзе 14-летний ребенок может женится. Девушки в этом возрасте самые красивые.”-Кириленко подмигнул Фэн Юю.
 
 Самые красивые? Самая красивая твоя голова! Ей всего 13 лет! Как я могу это сделать?
 
 Человек, у которого были воспоминания о двух жизнях определенно хотел этого. Более того, тело Фэн Юя сейчас находилось в стадии полового созревания.
 
 В Китае у него была хорошенькая девушка, но она была слишком консервативна, и он ничего не мог с ней поделать. Теперь у него появилась отличная возможность, и Фэн Ю мог делать все, что ему заблагорассудится. Однако это была всего лишь маленькая девочка, которой было 13 лет!
 
 Фэн Ю не мог согласиться. Однако он знал, что Кириленко не отпустит Елену сегодня вечером просто так.
 
 Он вздохнул. Он поговорит с Еленой позже. В отёле у него был люкс, и он мог поспать на диване.
 
 Увидев, что Фэн Ю согласился, Кириленко радостно похлопал его по плечу. Тогда они оба направились к девушкам.
 
 Все вошли в лифт, и Фэн Ю смотрел на Елену. Она покраснела и опустила глаза.
 
 Черт, она действительно знала, что происходит.
 
 Кириленко прошел в свою комнату и повернулся к Фэн Юю, показав ему большой палец и улыбнувшись.
 
 Войдя в свою комнату, Фэн Ю сел на диван.Елена робко обратилась к нему: "Мистер Фэн, может мне сначала принять душ?”
 
 Он немедленно ее остановил: "Елена, позволь мне прояснить ситуацию. У меня есть девушка в Китае, и сегодня ты будешь спать в комнате, а я на диване.”
 
 Лицо Елены изменилось, и она выглядит так, будто вот-вот заплачет: “Мистер Фэн, я сделала что-то не так? Не волнуйся, я не буду к тебе приставать.”
 
 Фэн Ю вздохнул: -“Елена, тебе всего 13.”
 
 “Мне 14.”-Упрямо исправила она.
 
 “Отлично, даже если тебе 14 лет, ты все равно должна учиться в средней школе. В моей стране ты все еще считаешься несовершеннолетней. Это незаконно, ты понимаешь?”“Но мы в Советском Союзе, а это Киев. Здесь девушки могут выйти замуж в 14 лет.”
 
 Черт. Да что с тобой такое? Твой лидер промыл тебе мозги или пообещал что-то взамен за то, что ты переспишь со мной?
 
 “Твой предводитель приказал тебе слушать меня? Ты сделаешь все, что я тебе скажу. Сегодня ты будешь спать в той комнате. Иди спать и закрой дверь!”-Твердо сказал Фэн Ю.
 
 Елена посмотрела на него со слезами на глазах. Фэн Ю обернулся. Впервые в жизни ему захотелось выкурить сигарету.
 
 Он услышал, как за ней закрылась дверь, и вздохнул с облегчением. Брат Ки, эта договоренность не дает мне покоя. Это какая-то пытка!
 
 Фэн Ю включил телевизор и стал переключать каналы. Там показывали только программы Советского Союза, поэтому через некоторое время он его выключил.Он принял ванну и решил лечь спать, не снимая одежды. Когда он вышел из ванной, то заметил, что дверь спальни открылась, и Елена вышла наружу, завернутая в полотенце.
 
 Она только что приняла душ, и с ее волос все еще капало. Она посмотрела на Фэн Ю своими большими глазами и стянула с себя полотенце!
 
 Он глубоко вздохнул и бросился к ней.
 
 ……
 
 На следующее утро Кириленко проснулся и спустился вниз завтракать. Он узнал, что Фэн Ю все еще в своей комнате, и только хитро улыбнулся. Этот парень хорошо притворялся. Должно быть, он старался до поздней ночи.
 
 Через некоторое время Фэн Ю появился на завтраке с темными кругами под глазами. Позади него стояла Елена. Они оба выглядели так, словно не спали всю прошлую ночь.
 
 Кириленко подмигнул Фэн Юю и спросил с озорной улыбкой: "Фэн, как прошел вчерашний вечер?”
 
 Тот заставил себя улыбнуться: "все в порядке. Спасибо, брат Ки. Ты можешь организовать ее перевод в русскую танцевальную труппу? У нее в семье осталась только мать, а мать сейчас в Санкт-Петербурге. Так что……”
 
 Кириленко знал, что Фэн Ю хочет сохранить эту девушку при себе. Это не было проблемой. Все, что ему нужно было сделать, это сделать телефонный звонок, и все будет устроено. Возможно, в будущем Фэн Ю будет чаще посещать Москву.
 
 “Никаких проблем, Фэн. Предоставь это мне. Я обещаю тебе, что она будет в Москве до конца этого месяца.”
 
 Примечание переводчика: спойлер, Фэн Ю не трогал ее, и он не педофил. Вся правда будет раскрыта в следующей главе.
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 Кириленко приказал своим людям отправить девушек обратно. Фэн Ю в это время уже сел завтракать.
 
 Кексы, колбаса, хлеб, джем, фрукты и черный чай. Советский завтрак был действительно очень разнообразен. Фэн Ю тут же переключил свое внимание на еду.
 
 “Фэн, два дня назад ты говорил, что завидуешь солдатам, умеющим стрелять из ружей. Сегодня я договорился, чтобы ты посетил стрельбище. У тебя еще остались силы стрелять?”-Спросил Кириленко и приподнял бровь. У него был настолько неприятный вид, что Фэн Юю захотелось дать ему пощечину.
 
 Его глаза расширились. Он тут же взволновался. Большинство мужчин любили поиграть с оружием. Фэн Ю пока что стрелял только из охотничьих ружей.
 
 Что касается того, остались у него силы, то он плохо спал прошлой ночью, но излишне не напрягался. Елена попыталась соблазнить его, уронив полотенце, однако Фэн Ю быстро бросился за ним и накрыл ее.Елена была высокой, стройной и с длинными ногами. Однако у неё была плоская грудь, это могло быть из-за ее танцев, или, может быть, возраста.
 
 Это напомнило Фэн Юю, что она все еще совсем молодая девушка. Хотя он и не был святым, он никогда бы не притронулся к ребенку!
 
 Если бы Елене было 18 лет, тогда все могло бы быть по-другому.
 
 Фэн Ю убеждал ее не делать таких вещей снова и даже попытался выяснить, что ей за это пообещали.
 
 Елена рассказала Фэн Юю, что ее лидер пообещал ей возможность стать ведущей танцовщицей и перевести ее в русскую танцевальную труппу. Она плакала, когда говорила, что ее мать живет одна в Санкт-Петербурге.
 
 Фэн Ю не выдержал ее слез и пообещал помочь. Он сказал ей, что попросит своего друга все устроить. Елена улыбнулась и сказала, что ее тело-единственный способ отплатить Фэн Юю.Он немедленно оттолкнул ее. Ну уж нет. Если ты не можешь уснуть, тогда мы можем поговорить. Но если ты хочешь сделать что-то еще, то ни за что! Фэн Ю пытался убедить ее заботиться о себе и любить свое тело. Его нельзя было использовать в качестве оплаты за что-то.
 
 Елена рассказала Фэн Юю о счастливых днях, когда она училась танцевать и об условиях жизни советских людей. Фэн Ю внимательно ее слушал. Для него это был шанс лучше понять Советский Союз.
 
 Они проговорили до поздней ночи, а потом Елена вернулась в спальню, чтобы поспать. Фэн Ю лёг на диване. Он плохо спал в ту ночь, и это было заметно по его темным кругам под глазами.
 
 “Брат Ки, из какого оружия я могу пострелять?”
 
 “Из какого хочешь, кроме тяжелых пулеметов. Хотя я могу достать тебе несколько легких. Ах да, тебе интересно поиграть с гранатами?”
 
 Фэн Ю развел руками: "нет, забудь о гранатах. Я предпочитаю оружие.”
 
 Он слышал, что многие солдаты умирали от взрывов гранат, брошенных их собственными солдатами.
 
 Фэн Ю никогда раньше этого не делал, и если бы он занервничал или граната выскользнула из его руки, он бы просто умер.
 
 Фэн Ю остался доволен сегодняшней договоренностью Кириленко. Он не знал, что на самом деле это все было организовано братом Кэ.
 
 После завтрака к отелю подъехала машина, чтобы забрать их. Фэн Ю благоговел перед Кириленко. Его план был великолепен. Если бы брат Кэ знал о том, к чему привели его старания, он бы ударился головой о стену.
 
 Фэн Ю вздремнул в машине, и водитель разбудил его только через час. Они прибыли на стрельбище. Оно было не так уж и далеко от отеля.
 
 Фэн Ю думал, что тир будет находиться в каком-нибудь отдаленном военном лагере и что ему потребуется не менее 2 часов, чтобы туда добраться.
 
 Выйдя из машины, он увидел брата Кэ. На нем была армейская форма. Фэн Ю поздоровался с ним, но потом его сразу утащил Кириленко. Им выдали оружие и боеприпасы из арсенала.
 
 “Фэн, это инструктор Лео. Он тебя всему научит.”-Кириленко представил инструктора Фэн Юю, и тот отошел в сторону, чтобы проверить оружие. Фэн Ю заметил, что Кириленко очень хорошо владеет огнестрельным оружием.
 
 Инструктор сказал Фэн Юю, чтобы он никогда не наводил пистолет на человека и показал знаки, означающие прекращение стрельбы. После простого инструктажа Лео повел Фэн Юя за оружием.
 
 Это пистолет Black star? Пистолеты типа 54, используемые китайской полицией, были скопированы с пистолетов Black Star. А, это ТТ33. Тоже очень красивый.
 
 Фэн Ю не знает, какой выбрать! Армия Советского Союза использовала много пистолетов, и Фэн Ю хотел попробовать каждое.
 
 “Можно мне попробовать все?”
 
 Инструктор Лео: “……”
 
 Здесь, по крайней мере, более 10 различных пистолетов, и если он использует всю обойму для каждого, то вечером не сможет поднять даже вилку.
 
 “Мистер Фэн, я предлагаю вам попробовать два пистолета. Разве вы не хотите попробовать другие виды оружия? Там есть винтовки.”
 
 После напоминания инструктора Лео, Фэн Ю выбрал ТТ33 и пистолет Макарова. Китайцы тоже когда-то сделали имитацию пистолета Макарова и назвали его 59.
 
 Подойдя к винтовкам, Фэн Ю в первую очередь выбрал АК-47. Это самая культовая штурмовая винтовка в мире. До возрождения Фэн Юя почти каждый террорист, появляющийся в новостях, держал в руках АК47.
 
 Второй была винтовка Мосина. Ее порекомендовал инструктор Лео. На винтовке был прицел, но она скорее напоминала обычное охотничье ружье, поэтому отлично подходила для начинающих.Инструктор Лео велел Фэн Юю выбрать пулеметы позже, после того как он закончит стрелять из выбранного им оружия. Если в его руках все еще останется сила, то он сможет попробовать пострелять из пулеметов попозже.
 
 “Фэн, ты закончил? Пойдем в тир и постреляем из пистолетов.”-Кириленко говорил как старший брат. Он, кажется, был уверен в своих навыках.
 
 “Окей. Как насчет соревнования?”-Спросил Фэн Ю и тут же пожалел. Он выпалил это, совсем не подумав.
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Юя: "ты хочешь бросить мне вызов? Не проблема. Я дам тебе две лишние пули. Лео, достань мне те же пистолеты, что и Фэн Юю.”
 
 Черт. Это оскорбительно. Обоймы этих двух пистолетов могут вместить только по 8 пуль, но ты хочешь, чтобы у меня было на два патрона больше? Фэн Ю принял вызов!
 
 “Хм! Ты сам это предложил. Ты опозоришь Советскую Армию, если проиграешь мне!”-Фэн Ю поднял ставки. Кириленко всегда хвастался, что он отличный снайпер и Фэн Ю хотел посмотреть чего он стоит!
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 “Кириленко, Фэн, вы готовы? Начнёте с пистолетов?”-Брат Кэ подошел ближе.
 
 “Кириленко заключил со мной пари и сказал, что выиграет, даже если у меня будут две лишние пули.”-Быстро сказал Фэн Ю, пока Кириленко не передумал.
 
 “вы собираетесь посоревноваться? Позвольте мне присоединиться. Лео, давай и ты к нам.”
 
 Брат Кэ возбудился, когда услышал, что Фэн Ю и Кириленко собираются устроить соревнование. Поскольку Кириленко осмеливался утверждать, что он победит, имея на две пули меньше, значит у Фэн Ю довольно паршивые навыки. А Кэ просто тоже хотел присоединиться к веселью.
 
 Когда брат Кэ увидел пистолеты, которые выбрали Фэн Ю, Лео и Кириленко, он выбрал их же. Даже если он не сможет победить Лео, то, по крайней мере, превзойдёт своих друзей. Он был завсегдатаем на этом полигоне и был уверен, что победит с любым оружием!“Позвольте мне начать первым.”-Кириленко надел наушники и зарядил пистолет. Он прицелился в мишень и выстрелил.
 
 Бах, бах, бах!
 
 После 6 выстрелов Кириленко опустил пистолет и жестом подозвал брата Кэ.
 
 Тот тоже зарядил 6 патронов. Фэн Ю был третьим, и он сделал 8 выстрелов. Инструктор Лео был последним, и он тоже произвел 6 выстрелов.
 
 После того, как все закончили стрелять, из громкоговорителя на стене раздался голос: “номер 1, 6 в цель, 50 очков. Номер 2, 6 в цель, 51 очко. Номер 3, 6 в цель, 26 очков. Номер 4, 6 в цель, 59 очков.”
 
 Подождите. Почему только 6 патронов? Черт, два выстрела не попали в цель!Фэн Ю смутился. На первый взгляд казалось, что стрелять из пистолета легко, а 20 метров-это не так уж и далеко. Почему он не смог попасть в цель? В среднем за выстрел у него было всего по 4 очка. Такой результат-полный отстой.
 
 Фэн Ю решил, что все дело в том, что он не был готов, и не знал, что отдача пистолета была настолько сильной. Хорошо, что он обо что-нибудь не ударился.
 
 Кириленко вызывающе посмотрел на Фэн Юя: “Фэн, ты хочешь продолжить соревнование? Не забывай, что я тоже солдат!”
 
 “Конечно, почему бы и нет? Я просто не привык к такому типу оружия!”-Упрямо сказал Фэн Ю.
 
 Его чуть не вырвало кровью, когда он увидел, что остальные зарядили только по 5 патронов в другой пистолет!
 
 Черт, вы, ребята, действительно смотрите на меня свысока. Хотя я никогда раньше не стрелял из пистолета, сейчас вы все роете себе могилу!
 
 Ну, на этот раз выстрелы Фэн Юя не прошли мимо цели, но он все равно проиграл.
 
 За 8 выстрелов он набрал всего 31 очко. Кириленко и брат Кэ - 46 баллов,а инструктор Лео-50!
 
 “Эти пистолеты мне не нравятся. Давайте выйдем на улицу и переключимся на винтовки. Я хочу попробовать АК47!”-Фэн Ю был зол. Он сам бросил им вызов, но в итоге проиграл. Он больше не хотел стрелять из пистолета.
 
 Инструктор Лео подошел, собрал все оставшиеся незаряженные патроны и передал их Фэн Юю: “ты впервые стреляешь из пистолета и не знаешь техники. Стрелять не сложно, если ты сохраняешь осанку и делаешь это медленно. Посмотри, как я держу пистолет и как стою сам. Твоя левая рука должна поддерживать и слегка наклонять твоё тело вперед. Держи руку прямо и не стреляй непрерывно. А теперь попробуй.”
 
 Фэн Ю последовал указаниям инструктора Лео и выстрелил снова. Он закончил обойму, и на этот раз, оказался более точен. В среднем за выстрел он получил по 5 очков.
 
 Фэн Ю зарядил еще один пистолет и снова выстрелил. На этот раз он овладел техникой. Он впустил все патроны, с помощью бинокля смотря в цель. Он случайно попал в яблочко, то есть получил 10 очков!
 
 Фэн Ю вынул пустую обойму и сказал: “Пойдем, еще раз посоревнуемся. Я попал в яблочко и набрал 10 очков. Теперь твоя очередь!”
 
 Кириленко: “……”
 
 Брат Кэ: “……”
 
 Инструктор Лео: “……”
 
 Никто не ответил Фэн Юю. Поэтому он продолжал стрелять и тряс руками. Отдача причинила ему боль.
 
 Та, та, та, та...
 
 Фэн Ю нажал на спусковой крючок и не отпустил его. Все пули вылетели в одно мгновение.
 
 Весело!
 
 И снова он лишился дара речи, когда услышал, как диктор объявил его результаты.
 
 Черт, что не так? 30 выстрелов и только 3 попали в цель? Вы правильно посчитали?
 
 Фэн Ю достал бинокль,чтобы самому посмотреть. Только 3 пули попали в цель!
 
 Паршивая винтовка. Должно быть, она сломанная.“Брат Ки, нет, инструктор Лео, я обменяюсь с вами оружием. Эта винтовка не попадает в цель!”-Фэн Ю выхватил АК-47 у инструктора Лео и отдал ему свою.
 
 Лео был ошеломлен. Фэн Ю направил винтовку практически в небо, когда стрелял, а теперь жалуется, что это винтовка сломанная? Это чудо, что он вообще попал в цель.
 
 Та, та, та, та……
 
 Фэн Ю выпустил еще одну обойму, большая часть патронов оказалась не пойми где, только 5 пуль попали.
 
 Все смотрели на Фэн Юя и гадали, какие еще отговорки он придумает.
 
 “Слишком сильный ветер.”Все посмотрели на флаг неподалеку. Он ничуть не развевался и просто лежал на флагштоке. Ветра не было вообще!
 
 “Только что был очень сильный ветер. Разве вы не почувствовали? Мою шляпу чуть не сдуло. Он прекратился только сейчас.”
 
 Инструктор Лео не выдержал: "Фэн, у АК47 очень сильная отдача, а точность, наоборот, не очень хорошая. Можешь стрелять по 3 патрона и направить ствол немного вниз. Таким образом, ты сможешь попасть.”
 
 “Неужели? Почему вы не сказали мне этого раньше? Брат Ки, подойди сюда и дай мне свою винтовку. У инструктора Лео она тоже не точная!”
 
 Кириленко: “……”
 
 Та, та, та...... Та, та, та...... Та, та, та……
 
 На этот раз Фэн Ю только 3 раза не попал в цель, и остался доволен своими результатами.
 
 Посмотрите. Я-гений!
 
 Если бы инструктор Лео знал, о чем думает Фэн Ю, он бы лишился дара речи. Если кто-то из его солдат на такой дистанции промазывал 3 раза, используя такой режим, он наказывал его, заставляя сделать по крайней мере 100 лягушачьих прыжков с винтовкой над головой! Если такой солдат попадёт на войну, он будет только тратить пули!
 
 Кириленко и остальные тоже начали стрелять вслед за Фэн Юем. Когда Фэн Ю увидел результаты Кириленко и брата Кэ, он был спокоен. Но результаты инструктора Лео полностью его уничтожили.
 
 Вы сказали мне, что AK47 не точен, но почти каждая ваша пуля попала в яблочко!
 
 “Это совсем не весело. Давайте попробуем винтовку Мосина."-Фэн Ю не верит, что он не сможет попасть в цель даже с помощью прицела.
 
 Бах, бах, бах!……
 
 Он закончил стрельбу и, прежде чем диктор объявил результаты, посмотрел в бинокль.
 
 Черт.Что происходит? Я же ясно видел, что мои выстрелы попадали в цель... Но одного пулевого отверстия. Это невозможно!
 
 Фэн Ю пожаловался, что, должно быть, кто-то подменил его мишень. Если нет, то почему она была в идеальном состоянии, когда он был всего лишь в 50 метрах?
 
 Инструктор Лео взял у Фэн Юя бинокль и посмотрел на мишень. Затем он усмехнулся и сообщил Фэн Юю плохую новость. Он попал не в ту мишень!
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 Фэн Ю остался очень недоволен сегодняшней поездкой на стрельбище. Особенно когда он в конце попал не в ту мишень. Кириленко и брат Кэ ещё долго смеялись над ним.
 
 Когда они потом играли летающими тарелочками, Фэн Ю пропустил все до единой. Инструктор же, не пропустил ни одной!
 
 Кириленко был гораздо лучше, чем брат Кэ, и это дало ему возможность похвастаться тем, что он охотился на медведя в Китае.
 
 Кириленко с гордостью спросил брата Кэ и инструктора Лео, охотились ли они на медведя когда-нибудь раньше? Медвежья шкура все еще лежала в его доме!
 
 Хотя Советский Союз не запрещал охоту на медведей, никто никогда не убивал медведя в одиночку.Только Фэн Ю и Кириленко знали правду о той охоте. Это был тот день, когда началась их дружба.
 
 Брат Кэ с подозрением отнесся к заявлениям Кириленко. Где этот парень взял охотничье ружье в Китае? Он был иностранцем, кто мог одолжить его ему?
 
 Кириленко сказал, что он одолжил охотничье ружье у Фэн Юя, но брат Кэ ему не поверил. Он был уверен, что Фэн Ю не из семьи охотников, потому что он плохо стрелял. Более того, знали ли они тогда друг друга? И были ли они достаточно близки, чтобы Фэн Ю одолжил Кириленко охотничье ружье?
 
 Каждый раз, когда брат Кэ спрашивал об этом Кириленко, тот настаивал, что он охотился на медведя в одиночку. Кроме того, его рассказ каждый раз немного отличался. Никто, кроме Фэн Юя, не знал всей правды!
 
 Фэн Ю хотел поиграть с другими пушками, но инструктор Лео ему этого не позволил. Он боялся, что этот парень просто непросто покалечится.
 
 Во время обеда Фэн Ю заметил, что его руки дрожат, и, к счастью, сейчас он не использовал палочки для еды.В конце концов, инструктор Лео достал ему какое-то лекарство. Оно убрало запах пороха и исцелило ноющие руки.
 
 На обратном пути в гостиницу Кириленко с гордостью спросил Фэн Юя: “Фэн, ты все еще сомневаешься в моих навыках стрельбы?”
 
 “Ты солдат, а я стрелял в первый раз. Для меня вполне нормально промахиваться.”
 
 “Послезавтра у тебя встреча с управляющим Банка "Украина". Что ты собираешься делать завтра? Как насчет спорта? Во что ты обычно играешь? Говоря о спорте, Китай нельзя сравнивать с Советским Союзом. Обрати внимание на наш футбол и баскетбол.”-Сказал Кириленко.
 
 Черт, баскетбол? Баскетбольная команда Советского Союза имела ”славную" историю. Во время Олимпийских игр 1972 года Советский Союз играл против США. Когда время истекло, советская сторона проиграла. Тогда их тренер пошел поговорить с судьей, который впоследствии наградил советскую команду штрафным броском. Советский игрок промахнулся, и тогда, судья дал им еще один повторный бросок.
 
 Советский Союз выиграл ту игру.Американцы протестовали против решения судьи, но все было безрезультатно. Советский Союз завоевал золотую медаль, а США заняли второе место.
 
 В полуфинале баскетбольной Олимпиады 1988 года Советский Союз снова встретился с США. Русские игроки забили после финального свистка, но очко им все равно засчитали. В том же году советская сборная вновь завоевала золотую медаль.
 
 Фэн Ю посмотрел на Кириленко и улыбнулся. Тогда, гордая и самодовольная улыбка Кириленко тут же исчезла. Фэн Ю рассказал ему и его отцу о распаде Советского Союза. В прошлом месяце Ельцин объявил, что Россия покинет Советский Союз, и это была уже четвертая страна, которая покинула Советский Союз в этом году. Что останется от российской баскетбольной команды? Сможет ли она победить США?
 
 Славное время Советского Союза вот-вот закончится. Кириленко потерял интерес, когда понял, что сейчас произойдет.
 
 Фэн Ю вдруг сказал: "Ты думаешь, что ваши виды спорта настолько превосходны? Почему бы нам не сыграть завтра в пинг-понг? Я дам вам 5 очков фору!”На самом деле, Фэн Ю был так себе в пинг-понге, но он знал, что Кириленко не примет этот вызов. Все дело было в том, что большинство людей в мире думали, что китайцы были номером один в мире в пинг-понге, и каждый китаец знал, как играть в эту игру. Так же, как каждый китаец знал кунфу.
 
 Кириленко и правда сразу задумался о том, как здорово китайцы играют в пинг-понг.
 
 “Ладно, давай пока забудем о спорте. Если тебе интересно, можем пойти и покататься на танке.”
 
 Покататься в танке? Фэн Ю должен был признать, что ему и правда захотелось поводить танк.
 
 Может, он и научится стрелять из огнестрельного оружия в Китае, но никогда не сможет управлять танком.
 
 “Хорошо. Тогда завтра мы пригоним несколько танков. Можно я постреляю?”Кириленко чуть не подпрыгнул: "и не думай об этом. Даже я не могу этого сделать. Самое большее, что я могу тебе предложить, это посидеть внутри и поуправлять им. На этом все!”
 
 Пострелять из танка? С твоими навыками стрельбы, ты всех переубиваешь!
 
 Фэн Ю расстроился, что он не сможет пострелять из танка, но все равно хотел на нем покататься. А ещё сфотографироваться.
 
 На следующий день Фэн Ю проснулся рано утром и постучал в дверь Кириленко.
 
 “Брат Ки, в котором часу мы поедем кататься на танке?”
 
 Кириленко беспомощно посмотрел на Фэн Юя. Сейчас только 7 утра.
 
 Через 10 минут он связался со своим водителем и уже успел пожалеть о том, что предложил Фэн Юю это занятие!
 
 Фэн Ю был разочарован, когда увидел танки. Они были не очень современными, и когда он вошел внутрь, там оказалось душно и тесно. Это было совсем не похоже на то, что он видел по телевизору.
 
 Танки в Советском Союзе не были развиты от слова совсем. Зато здесь их было больше всего. Дело ведь в количестве, а не в качестве.
 
 Немецкие танки были самыми совершенными, а их технологии-лучшими в мире. Но именно по этой причине они останавливались при малейшем повреждении.
 
 Танки Советского Союза, наоборот, были очень прочными и могли адаптироваться к любым видам суровой местности. Они редко выходили из строя, но все равно проигрывали США по защите солдат, сидящих внутри.
 
 Фэн Ю на некоторое время потерял интерес к танку. Он был слишком старым, и ему даже показалось, что он ведет трактор. И где руль?
 
 Ему также не разрешили фотографировать что-либо внутри резервуара. Этот танк использовался в учебных целях, и большинство технологий были уже давно устаревшими.
 
 И все же Кириленко не позволил иностранцу сфотографироваться в танке.
 
 Во второй половине дня они вернулись в отель. Фэн Ю попросил пилотировать самолет или вертолет, но Кириленко ему отказал!
 
 Хм! В будущем я куплю себе самолет и вертолет и буду летать на них сам!
 
 После обеда Кириленко сказал Фэн Юю, что они с братом Кэ сами отведут его на встречу с управляющим украинским филиалом Советского Банка. Он велел Фэн Юю поменьше говорить и решил сам вести беседу.
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 Кириленко хотел помочь Фэн Юю получить кредит в Украине, но он не мог этого сделать без помощи брата Кэ. Однако Фэн Ю явно видел его искренность. Брат Кэ, в свою очередь, был недоволен отказом Фэн Юя, но он не стал с ним ссориться.
 
 Фэн Ю думал, что встреча с управляющим Банка "Украина" состоится в самом банке, но брат Кэ договорился, чтобы этот человек приехал в его резиденцию.
 
 “Фэн, позволь мне представить вас. Это управляющий украинским филиалом Советского банка, господин Ковский. Мистер Ковски, это мистер Фэн из Китая. Он мой хороший друг.”
 
 “Мистер Фэн, приятно познакомиться.”-Ковски не был удивлен возрастом Фэн Юя. В Советском Союзе он встречал много одаренной молодежи.
 
 “Мистер Ковски, Как поживаете? Я часто слышал о вас, и вот, мы наконец-то познакомились.”Лесть Фэн Юя не произвела на Ковского никакого впечатления, он сразу перешёл к делу: “я слышал, что мистер Фэн хочет получить кредит в нашем украинском филиале. Сколько денег вам нужно и что вы будете использовать в качестве залога? Или, может быть, у вас есть поручитель?”
 
 Существовало два вида займов. Один при использовании залога, другой - поручительства. Конечно, у банков были и ничем не обеспеченные кредиты. Например, гонконгский Citibank предоставил сыну Супермена Ли такой кредит в 1 миллиард гонконгских долларов. Его залогом стали активы стоимостью менее 100 миллионов долларов, и у него не было никаких поручителей.
 
 Но Ситибанк все равно одобрил этот кредит. Просто в таком случае банк не беспокоился о том, что другая сторона не выплатит долг. Все знали, что отец никогда не допустит, чтобы на его сына подали в суд и испортили их репутацию.
 
 Поскольку даже Ситибанк мог одобрить такое предложение, в коррумпированном Советском Союзе не должно было возникнуть никаких проблем.
 
 "Господин Ковский, я хочу взять кредит на 100 миллионов рублей.”
 
 Мистер Ковски был потрясен. Он посмотрел на Фэн Юя, а затем на брата Кэ. Он пришел сюда только из-за брата Ке. Он думал, что друг этого человек хочет взять самое большее несколько миллионов рублей. Он никак не ожидал, что этот китаец захочет одолжить столько денег!100 миллионов рублей? Что он хочет с ними сделать? Если бы не брат Кэ, он бы сию минуту вышел из комнаты. Этот парень вообще знает, какие это деньги?
 
 “Что вы будете использовать в качестве залога?”-Мистер Ковски нахмурился.
 
 Фэн Ю достал несколько заранее подготовленных документов. Это были фотокопии. Оригиналы он уже использовал для получения кредитов от ICBC в Бин-Сити.
 
 Некоторые документы были на русском языке, и Мистер Ковски мог понять их, но некоторые были на китайском. Поэтому он мог посмотреть только на цифры. В общей сложности он насчитал 180 миллионов.
 
 Эх, у этого человека было действительно много активов. Тогда не должно быть никаких проблем с получением кредита в 100 миллионов.
 
 Погодите, а может эти цифры указаны в юанях?
 
 Если речь шла о 180 миллионах юаней, то это всего лишь около 30 миллионов рублей. Это далеко от сотни!
 
 Как правило, банки выдают кредиты только на сумму меньшую, чем сумма залога. Как никак, они должны учитывать амортизацию активов.
 
 За 30 миллионов рублей активов, самый высокий кредит, который он мог дать-это 30 миллионов рублей. Это действительно самое большее, что он мог одобрить, с какой стати этот Фэн Ю хотел 100 миллионов рублей?
 
 “Сколько стоят ваши активы в рублях?”
 
 "Исходя из текущих курсов валют, около 30 миллионов рублей.”-Ответил Фэн Ю.
 
 Мистер Ковски встал и сказал: “Я думаю, что вы все обратились не к тому человеку. 30 миллионов рублей активов, да ещё и без поручителей, о каких ста миллионах идёт речь?!”
 
 Хотя брат Кэ имел некоторое влияние в Украине, оно не стоило 70 миллионов рублей. Кроме того, брат Кэ не упомянул, что он будет поручителем.
 
 Мистер Ковски никогда бы не одобрил такой кредит китайцу!
 
 “Мистер Ковски, не торопитесь отказывать. Посмотрите на этот документ. В нем говорится о 180 миллионах долларов. Если бы человек, рассматривающий этот документ, закрыл один глаз, то кредит бы одобрили.”
 
 “Что вы имеете в виду?”-Ковски был в ярости.
 
 Кириленко раскрыл ладони и продолжил: "мистер Ковски, если Вы нам поможете, он вам заплатит. Он внесет 500 000 рублей на ваш заграничный счет. Это же целых 500 000 рублей! Сколько вы зарабатываете в год?”
 
 Ковски был директором Украинского филиала, и его годовая зарплата составляла всего-то 100000 рублей. 500 000 рублей были эквивалентны его 5-летней зарплате.
 
 Видя, что Ковски колеблется, Кириленко продолжил: “Я могу устроить все так, чтобы кто-то был его поручителем, и я обещаю вам, что он вернет кредит в срок. Мистер Ковски, неужели вы не доверяете даже нам с братом Кэ?”
 
 "500 тысяч рублей-это слишком мало. Вы получаете 70 миллионов сверху, а мне даете какие-то копейки? Я хочу 7 миллионов рублей!”
 
 Еще до того, как Мистер Ковски приехал сюда, он знал, что с этим займом однозначно будут проблемы. Иначе зачем бы они пригласили его сюда? Они могли бы пойти прямо в банк. Но он никак не ожидал, что сумма кредита будет такой большой. Он чувствовал, что риск слишком велик, и хотел за это еще больше денег.
 
 Фэн Ю ничего не говорил. Кириленко продолжил за него: "господин Ковский, вам не кажется, что 7 миллионов рублей-это слишком? Мы должны будем заплатить не вам одному. 1 миллион рублей. Этого будет достаточно, чтобы вы наслаждались и спокойно жили всю оставшуюся жизнь.”
 
 Фэн Ю в глубине души задумался, что если бы господин Ковски поменял 1 миллион рублей на доллары, то смог бы спокойно уйти на пенсию. Но если он будет хранить деньги в рублях, то 1 миллион не хватит и на два года!
 
 “По меньшей мере 5 миллионов.”
 
 “1 миллион. В несёте риски, но и мы тоже. Я думаю, что 1 миллион рублей-это приличная сумма. Вы не должны быть таким жадным. Но если вы согласитесь на ещё одно мое условие, я смогу поднять сумму еще выше.”-Кириленко показал ему указательный палец.
 
 “Какое ещё условие?”
 
 “Мой друг Фэн хочет, чтобы срок кредита составил 8 лет, и проценты за эти 8 лет он погасит вместе с суммой кредита в самом конце срока.”
 
 “Что вы имеете в виду? Вы хотите задержать выплаты процентов до 8-го года? Невозможно!"-тогда риск будет слишком высок.
 
 "Вы можете взять более высокие проценты, и я дам вам 2 миллиона рублей. Слушайте внимательно, это 2 миллиона рублей. Как только мы получим деньги, мы внесем их на ваш счет!”
 
 “Я не могу этого сделать. Это противоречит правилам.”"3 миллиона рублей. Это мое самое последнее предложение, вы должны знать, что украинский филиал не единственный банк в Советском Союзе.”-Кириленко продолжал его уговаривать.
 
 Рука мистера Ковски, державшая сигару, задрожала. Он действительно колебался. 3 миллиона рублей позволили бы его жене и детям жить гораздо лучше. Если бы он все еще был управляющим филиалом банка и никто бы не узнал об этом кредите. Если кто-нибудь узнает, он может стать козлом отпущения.
 
 Фэн Ю терпеливо ждал ответа. Он доверял Кириленко. Этот парень был лучше знаком с “рыночными ставками", касающимися взяточничества в Советском Союзе!
 
 Мистер Ковски затушил сигару и выпрямился: "8 лет-это невозможно. Самое большее, что я могу вам обещать, - это 6.”
 
 Кириленко повернулся к Фэн Юю. Тот кивнул.
 
 “Прекрасно, 6 лет. Но кредит должен быть одобрен в течение 1 месяца!l”-добавил Кириленко.“Если вы сможете найти подходящего поручителя, я обещаю вам, что кредит будет одобрен в течение недели!”
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 Ковски действовал быстро, и уже на третий день Фэн Ю подписал кредитный договор на 100 миллионов рублей. Он вернет сумму займа вместе с полученными процентами на 6-й год. Процентная ставка составляла 13% годовых.
 
 Фэн Ю, как и обещал, дал Ковскому 3 миллиона рублей, а брату Кэ миллион за помощь. Хотя кредит дали на меньший срок, чем он хотел, Фэн Ю все же остался доволен.
 
 Деньги перевели на Гонконгский банковский счет Фэн Юя, и он немедленно разбросал их различным сторонам.
 
 “Брат ки, я готов согласиться на более высокие проценты. Тебе больше не нужно торговаться."-Фэн Ю уже был готов использовать более высокие процентные ставки, лишь бы побудить менеджеров банка одобрить кредиты.
 
 Кириленко согласился. Ему было легче вести переговоры с менеджерами банков, договариваясь на более высокие процентные ставки. Уже сегодня они встретятся с руководителем Белорусского филиала.
 
 Фэн Ю хотел большей эффективности. Он хочет рассчитаться с кредиторами в кратчайшие сроки. Уже через несколько месяцев произойдет изменение курса рубля и по отношению к доллару он снизится с 0,6:1 до 1,8:1. Потом произойдет еще большее обесценивание!
 
 С помощью Кириленко Фэн Ю получил в общей сложности 300 миллионов рублей в 3 советских банках. В общей сумме он отдал за это 11 миллионов рублей. Да, это не мало, но по сравнению с его прибылью это были сущие гроши!
 
 “Фэн, ты хочешь ещё больше денег? Возможно, мы сможем получить кредиты в банках союзных стран. Но суммы будут уже не такие высокие.”
 
 “Мы можем получить больше кредитов? Брат Ки, даже если сумма кредита составит всего 10 миллионов рублей, я согласен!”
 
 Такая возможность выпадает раз в жизни. Фэн Ю хотел использовать ее в полной мере.
 
 Кириленко был озадачен. Зачем Фэн Юю понадобилось столько кредитов? Процентные ставки становились все выше и выше, но ему было все равно. Во что он собирается вкладывать деньги? И покроет ли его прибыль проценты от займов?Он спросил это у Фэн Юя после того, как им одобрили кредит третьего банка.
 
 Фэн Ю знал, что Кириленко задаст ему этот вопрос. Он и сам хотел предложить ему одно соглашение. Если все пойдет гладко, они могут вместе инвестировать в природные ресурсы.
 
 В Советском Союзе невозможно было владеть шахтами или нефтяными месторождениями без сильной поддержки.
 
 В феврале следующего года начнется война в Персидском заливе, и цены на сырую нефть резко упадут. Это будет отличная возможность купить несколько нефтяных месторождений. Кроме того, резко обесценятся рубли. Даже если он подпишет соглашение о покупке нефтяных месторождений сейчас, то сможет произвести платежи позже. Через несколько месяцев рубль обесценится более чем в 3 раза, а нефтяные месторождения станут чертовски дешевыми!
 
 “Брат Ки, помнишь, я говорил тебе, что есть отличная возможность заработать деньги? Если распадется Советский Союз, как ты думаешь, что будет с рублем?”
 
 “Рублем? Что может случиться с рублем? После распада некоторые страны могут выпустить собственные валюты, но основной валютой по-прежнему будет рубль."-Кириленко об этом вообще не думал.“Брат Ки, смотри. Люди твоей страны покупают товары, используя продовольственные билеты. Китай тоже когда-то существовал таким образом. Но после того, как мы развили экономику, мы больше не используем продовольственные билеты. Мы используем юани на покупку того, что нам нужно. Это будет стоить роста цен на товары, верно?”
 
 “Повышение цен-это нормально. Что не так?”-Спросил Кириленко.
 
 Фэн Ю покачал головой. Кириленко совершенно не разбирается в экономике. Когда спрос перевесит предложение, цены вырастут, и начнётся инфляция, которая приведет к обесцениванию валюты.
 
 Многие крупные банки из Европы перешли в Советский Союз. Они использовали свои собственные методы, чтобы брать кредиты в финансовых учреждениях Советского Союза. Таким образом, Советскому Союзу придется печатать больше денег, а инфляция продолжит повышаться.
 
 “Брат Ки, ты когда-нибудь задумывался, почему иностранные банки берут кредиты у банков Советского Союза? Помнишь, когда мы разговаривали с управляющим филиалом белорусского банка, господин Чев сказал нам, что иностранные банки взяли у него в долг крупную сумму на какие-то проекты? Ты правда думаешь, что эти проекты реальны?”
 
 “Конечно, нет. Они хотят развивать недвижимость в Советском Союзе. У нас, в Советском союзе, у всех есть своя собственность, зачем нам столько домов?”-Гордо ответил Кириленко. Когда он услышал это от управляющего филиалом белорусского банка, то подумал, что эти иностранные банки-идиоты. Если вы хотите строить дома, вы должны быть в состоянии в первую очередь найти покупателей. В Советском Союзе недостатка в домах не было.
 
 Эти люди действительно были такими глупыми? Проекты были фальшивыми, и главным намерением кредиторов было получить деньги. Может быть, банковские менеджеры и знали об этом, но просто одобряли кредиты, чтобы получить скидки.
 
 Почему Фэн Ю решил, что Кириленко стоит приобрести шахты и нефтяные месторождения? Потому, что Советский Союз перестраивал свои государственные предприятия на акционерный капитал. Правительство выпускало акции для работников государственных предприятий. В среднем каждый сотрудник мог получить активы на сумму от 10 000 до 20 000 рублей. Исходя из текущих курсов валют, это была немалая сумма.
 
 Советские союз стал богаче, но условия их жизни не улучшились. Не хватало товаров. Они могли хранить свои деньги только в банках. Но какие банки они будут использовать? Ставки иностранных банков были выше, а услуги-лучше. В их филиалах к тому же был бесплатный кофе и чай.
 
 Таким образом, большинство советских граждан откладывали свои деньги в иностранных банках, а их местным банкам не хватало денег, чтобы давать ссуды иностранным банкам. Советский Союз решил печатать больше денег, что привело к инфляции.
 
 “Брат Ки, ты думаешь, что эти иностранные банки сделали глупость? Большинство советских граждан хранили свои деньги в иностранных банках, и когда у них соберётся определенная сумма, это отразится на ценах на товары Советского Союза. Сейчас Советский Союз придерживается рыночной экономики, и этим банкам стало еще проще взвинтить цены и обесценить рубли.”
 
 “Что? Рубль обесценятся?"-Кириленко не обрадовался, когда услышал это. Почему это должно случиться?
 
 “Совершенно верно. Рубашка, которая стоила 10 рублей, будет продаваться за 20, а все благодаря рыночной экономике, где выигрывает тот, кто больше заплатит. Но это будет все та же рубашка. Если вдуматься, то рубль обесценится на 50%! Это вызовет инфляцию! Ты знаешь, что это такое?”
 
 Кириленко ошеломленно покачал головой. Что такое инфляция?
 
 Фэн Ю вздохнул. Человеку, который не знает даже основ экономики, все это объяснить было довольно трудно.
 
 "В любом случае, все, что тебе нужно знать, - это то, что рубли скоро обесценятся, и обесценятся очень сильно. Я обменяю Рубли из займов на доллары, юани или иены. После того как произойдёт обесценивание, я поменяю валюту обратно на рубли. Таким образом я и заработаю. Теперь ты меня понял?”
 
 “Так вот почему ты берешь кредиты? А я все удивлялся, почему ты хочешь погасить проценты вместе с основной суммой в конце срока! Скажите, насколько серьезно обесценятся рубли?”-Кириленко наконец понял, что делал Фэн Ю.
 
 “Если ты мне доверяешь, то используй свои связи для получения кредитов. Я гарантирую, что в течение 3 месяцев рубли будут обесцениваться как сумасшедшие! Ты получишь прибыль, по крайней мере, в два раза больше своих вложений!”
 
 Примечание переводчика: это считается обманом или просто использованием своих знаний из будущего? Я сделаю то же самое, если однажды отправлюсь в прошлое. А вы поступите как Фэн Ю?
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 Фэн Юю был нужен человек, который мог бы помочь ему с его планами на Советский Союз или будущую Россию. Этот человек должен быть местным и с хорошими лидерскими задатками. Кириленко хорошо подходил.
 
 Он любил деньги и его было легко обмануть. Найти такого человека совсем непросто.
 
 Фэн Ю мог бы хорошо заработать на нынешней ситуации в Советском Союзе, и ему даже не нужно было для этого быть плохим парнем.
 
 “Фэн, а зачем мне-то брать кредиты? Ты все еще предлагаешь покупать рудники и другие природные ресурсы?"-Кириленко действительно не знал на что можно потратить столько денег. Он знал, что делать с 1 миллионом, но если бы ему дали 100 миллионов, он бы растерялся.
 
 “Да. Только помни, что независимо от того, сколько стоят шахты или нефтяные месторождения, подпиши контракт и произведи платежи в конце этого года или в начале следующего. Понял?”Глаза Кириленко сверкнули. Точно! Если бы я подписал договор купли-продажи и заплатил в конце года, то к тому моменту рубли бы уже обесценились. Я мог бы конвертировать доллары в рубли, и сумма, которую я заплачу, станет примерно на треть или даже ещё меньше, чем указано в контракте. Даже если шахты будут стоить дорого, все нормально. Во всяком случае, деньги он возьмёт в банках.
 
 “Фэн, ты действительно мой лучший друг, мой брат. Не беспокойся. Я помогу тебе получить ещё больше кредитов, больше не нужно давать мне никаких китайских товаров.”-Сказал Кириленко.
 
 “Нет, мы должны сдерживать свои обещания, даже если мы друзья. Я дам тебе то, что обещал.”-Фэн Ю хотел, чтобы Кириленко остался у него в долгу. Таким образом, ему будет легче инвестировать вместе с ним в природные ресурсы.
 
 Кириленко был тронут. Этот парень был ему действительно хорошим другом.
 
 “Какие природные ресурсы ты предлагаешь приобретать?”
 
 “Сырую нефть, железо, уголь, никель, палладий и другие редкие металлы. В будущем они будут стоить очень дорого. Я вспомнил, что шахты Советского Союза реструктурировали в пакеты акций. Ты можешь приобрести их у рабочих. Деньги-это не проблема. Мы можем сотрудничать. Ты возьмёшь себе большую долю.”
 
 “Фэн, я так рад, что познакомился с тобой.”-Кириленко был растроган до слез. Этот парень был так внимателен к нему.
 
 Фэн Ю знал, что на данном этапе ему не удастся получить большую долю. Однако он понимал, что Кириленко его не обманет. Фэн Ю не был уверен насчет других рынков, но на будущем рынке Китая цены на эти минералы будут расти экспоненциально.
 
 Возможно это даже поможет Фэн Юю познакомиться с влиятельными чиновниками. Однако сейчас он не может позволить другим людям узнать о размерах своего богатства. Нужно дождаться того момента, пока он не станет достаточно сильным, чтобы защитить свои активы.
 
 Фэн Ю улыбнулся и ответил: “мне тоже повезло, что ты мой друг. Брат Ки, чем меньше людей знают об этом, тем больше будет твоя выгода.”
 
 “Не волнуйся. Я никому не скажу. Даже своему отцу.”
 
 “Хорошо. А ещё, помни, что иностранные банки не имеют никаких трюков в рукаве. Они будут распространять слухи об экономике Советского Союза и убеждать советских людей продать свои заводы и акции других предприятий. Ты можешь не участвовать в других секторах экономики, но лучше купи все акции минералов. Не бойся потерять деньги. Ты не можешь позволить американцам и европейцам контролировать природные ресурсы своей страны!”
 
 Кириленко серьезно ответил: "этими акциями может владеть кто угодно, но только не американцы! Хорошо, с этого момента мы перестанем использовать рубли в наших сделках. Будем использовать только юань. Фэн, просто жди хороших новостей.”
 
 ……
 
 Летний лагерь закончился, но Фэн Ю не вернулся в Китай вместе с остальными студентами из-за своих дел с кредитами.
 
 Уже в начале августа последний заем Фэн Юя одобрили, и он был готов вернуться в Бин.
 
 За эту поездку он получил гораздо большую сумму кредита, чем ту, на которую рассчитывал. Кириленко взял пару кредитов себе, и также организовал для Фэн Ю переговоры в банках соседних небольших стран. Самая высокая сумма кредита составила 30 млн рублей, а самая низкая-10. В общей сложности Фэн Ю одолжил в этих небольших банках 120 миллионов рублей!
 
 Кириленко брал кредиты в нескольких банках. Один из них даже был российским.Вообще, все было совсем иначе, когда он брал деньги для себя. Его залог был меньше, чем у Фэн Юя, но сумма кредита была больше.
 
 Только в одной России Кириленко занял 300 миллионов рублей, и это он ещё не добрался до банков Украины и других союзных стран.
 
 Фэн Ю вздохнул. Однажды он слышал поговорку о том, что капитализм сведет людей с ума. Глядя на Кириленко сейчас, он в неё поверил.
 
 Кириленко брал кредиты как сумасшедший, и многие его знакомые знали об этом. Им тоже стало любопытно. Зачем ему столько денег? Помимо этого, суммы, которые Кириленко платил менеджерам банка, были очень высокими. Может быть, у него есть очень выгодная бизнес-идея?
 
 Первым, кто спросил Кириленко о том, что происходит, был брат Кэ. Кириленко ответил ему, что эти займы были для Фэн Юя. Тогда Кэ решил, что Кириленко сошел с ума. Он уже достаточно сильно помог Фэн Юю, но все равно продолжал брать кредиты от его имени? Что, если Фэн Ю не сможет их вернуть или сбежит с деньгами?Неудивительно, что Фэн Ю отказался бросить Кириленко и работать с ним. Брат Кэ не зашёл бы так далеко.Другие люди, которые были партнерами Кириленко, считали, что он идет на слишком значительный риск, и хотели отказаться от партнёрства. Брат Кэ тоже сыграл свою роль в их выходе из совместного предприятия. В будущем, если Кириленко захочет, чтобы они продавали ему китайские товары, им придется подписать контракты.
 
 Он был “взбешен" их предательством. Он скупил все акции их компаний, включая акции брата Кэ.
 
 За последние годы они заработали несколько миллионов на китайско-советских торгах. Кириленко был вне себя от радости. В конце концов он их бросил. В будущем он будет полностью владеть этой торговой компанией!
 
 Прежде чем Кириленко взял кредиты, он проконсультировался с каким-то экономистом, и его анализ был похож на то, о чем говорил Фэн Ю. Ему тоже казалось, что в Советском Союзе скоро произойдёт инфляция, но все будет не так плохо, как утверждал Фэн Ю. Советский Союз был достаточно силен, чтобы приспособиться и восстановиться в кратчайшие сроки.
 
 Однако Кириленко полностью доверял Фэн Юю. Все дело было в том, что его отец услышал новость о том, что Россия объявит о своем уходе из Советского Союза, а это означало, что Советский Союз распадется. Может быть, все действительно будет так, как предсказывал Фэн Ю. К концу следующего года Советский Союз войдет в историю.
 
 И кто тогда будет регулировать инфляцию?Таким образом, Кириленко начал агрессивно брать кредиты. Он воспользовался этой возможностью, чтобы полностью избавиться от своих конкурентов. Он уже даже заработал себе прозвище: дурак, который занимал деньги для других.
 
 Кириленко не стал ничего объяснять, когда услышал об этом. Он думал только о том, как перевести рубли в доллары. Через несколько месяцев они узнают, кто здесь настоящий дурак!
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 Вернувшись в Бин, Фэн Ю не сразу поехал домой. Он направился в Tai Hua Trading договариваться об отправке Кириленко товаров на сумму 5 миллионов рублей.
 
 На этот раз он занял в общей сложности 420 миллионов рублей, а после всех взяток получил 405 миллионов. Взятки оказались меньше, чем он ожидал, а количество кредитов-больше. Кириленко ему очень помог. По этим займам Фэн Ю сразу понял, насколько коррумпированными были банки в Советском Союзе.
 
 Деньги с этих кредитов не переводились на его китайский счет. Они поступили на счет Фэн Юя в Гонконгском банке. Он немедленно помчался туда, чтобы обменять рубли на другие валюты, например доллары США, английские фунты, йены и т. д. если он не сможет поменять все рубли, что у него были, то привезет их обратно в Китай и переведет в юань.
 
 Конечно, если бы Фэн Ю предпочел “обмануть" своих соотечественников, особенно МЦПС, потом он мог бы за это поплатиться!
 
 Фу Гуанчжэн пришел принять Фэн Юя. На самом деле, он был смущен встречей с этим парнем. В конце концов, его семья украла у него акции Айвы.Хотя Фэн Ю ничего на это не сказал, Фу Гуанчжэн не получал от него никаких звонков уже очень долгое время. Он знал, что Фэн Ю остался ими недоволен. Если бы так поступили с семьей Фу, они бы отреагировали точно так же. Но из-за прибыли и уговоров брата Фу Гуанчжэна его отец все же принял это решение. Фу Гуанчжэн уже ничего не мог поделать.
 
 На самом деле он даже хотел продать акции Aiwa Фэн Юю потому что верил, что этот парень поделится с ними прибылью, однако отец его не слушал. Он сказал: "Фэн Ю не должен иметь сильной поддержки среди высших должностных лиц Китая. У него есть всего несколько источников для получения новостей.”
 
 Если бы это было не так, то Фэн Ю не попросил бы Фу Гуанчжэна стать лицом фабрики бытовой техники Тай Хуа в Гуандуне. Да и 20% акций завода он бы ему не дал. Он бы просто попросил своих знакомых все уладить.
 
 Фу Жунцзин изначально думал, что Фэн Ю имеет связи с высшими должностными лицами Китая, и хотел угодить тому человеку, который за ним стоит. Но с тех пор как он узнал, что Фэн Ю не имеет никакой поддержки, его отношение к этому человеку резко изменилось.
 
 Семья Фу начала с розничного бизнеса и имела каналы сбыта по всему миру. Они знали, какие продукты хорошо продаются. Рынок Walkman был на подъеме, а новые продукты Aiwa были очень качественно разработаны. Кроме того, они были уверены в дальновидности Фэн Юя и подозревали, что он получил некоторую инсайдерскую информацию сверху. Рынок Walkman в Китае будет процветать, и если Walkman Aiwa сможет захватить китайский рынок, то это станет поворотным пунктом для второй компании. Именно по этой причине Фу Жунцзин поспешил приобрести акции.
 
 Хотя положение Фу Гуанчжэна в семье Фу отличалось от прежнего, он все равно никак не мог повлиять на решение своего отца. Он бы хотел объяснить это Фэн Юю, поэтому, когда на этот раз Фэн Ю приехал в Гонконг, он решил воспользоваться этой возможностью и все ему объяснить.“Брат Фэн, ты, должно быть, очень устал после перелета. Я забронировал тебе номер в отеле и договорился об обеде.”
 
 Фэн Ю взглянул на Фу Гуанчжэна. Семья Фу действительно смотрела на него свысока. Из аэропорта его встретил один лишь Фу Гуанчжэн. Да и по его словам Фэн Ю уже понял, что на обеде будут только они двое.
 
 На этот раз я должен заставить их семью понести потери!
 
 “Ха, ха, ха. Хорошо. Я выслушаю твои распоряжения в Гонконге.”
 
 Чем дольше Фэн Ю молчал об акциях Aiwa, тем более неуютно себя чувствовал Фу Гуанчжэн. Судя по тому, что он знал, он думал, что Фэн Ю не из тех людей, которые позволяют другим запугивать себя. Может быть, Фэн Ю хочет вернуть себе часть компании увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей?
 
 Семья Фу заранее проанализировала Фэн Юя. Этот парень не имел никаких каналов сбыта за пределами Китая, и если бы он решил перестать работать с семьей Фу, то просто напросто отказался бы от установленных каналов сбыта и понес убытки. К тому же ему бы пришлось выплатить значительную сумму за нарушение контракта. В следствии этого пострадает его репутация, и другие гонконгские бизнесмены могут уже не захотеть с ним сотрудничать.Семья Фу-одна из влиятельных семей Гонконга, поэтому другие важные люди учтут их мнение на счёт Фэн Юя. Более мелкие семьи не посмеют соперничать с семейством Фу. У Фэн Юя просто не было выбора. Это была еще одна причина, по которой Фу Жунцзин осмелился приобрести акции Aiwa. Он был уверен, что все, что сможет сделать Фэн Ю, это мола проглотить все свои обиды.
 
 Отель, в котором остановился Фэн Ю, был ещё не так великолепен, как в последующие годы. В 1994 году в нем пройдёт существенная реконструкция и после этого он станет одним из самых знаковых и роскошных отелей в мире.
 
 Фу Гуанчжэн был единственным человеком из всей семьи Фу на обеде. Не было даже его брата!
 
 “Брат Фэн, с какой целью ты приехал в Гонконг?”-спросил Фу Гуанчжэн.
 
 “О, я перевел на свой гонконгский счет крупную сумму рублей. Решил немного поиграть на Форексе. В Китае я не могу это сделать. Банки держат у себя все иностранные валюты.”
 
 Глаза Фу Гуанчжэна расширились. В прошлый раз Фэн Ю предсказал, что йена вырастет, и его старший дядя заработал кучу денег. На этот раз Фэн Ю лично приехал в Гонконг торговать. Это значит, что у него снова появилась инсайдерская информация!“Брат Фэн, ты что-то узнал? Можешь со мной поделиться?”
 
 Фэн Ю взглянул на Фу Гуанчжэна и улыбнулся. Тот стеснялся продолжать спрашивать.
 
 “Если я расскажу тебе эту новость, то что я получу взамен?”-Внезапно спросил Фэн Ю.
 
 Что? Фэн Ю отказался поделиться информацией?
 
 Фу Гуанчжэн знал, сколько стоит информация на финансовом рынке, особенно на рынке Форекс. Даже в Гонконге некоторые люди зарабатывают на жизнь именно продажей информации.
 
 “Я дам тебе 30% от того, что мы заработаем?”-Фу Гуанчжэн предложил Фэн Юю отличную сделку. В Гонконге большая часть информации имела фиксированную ставку, и даже комиссия не превышала 10%. 30% - это уже очень хорошее предложение.
 
 Но Фэн Юя это предложение не тронуло.
 
 “Брат Фу, если ты будешь пользоваться ей в одиночку, я могу согласиться. Но как только ты все узнаешь, ты расскажешь это своим брату и отцу. Твой отец расскажет твоим дядям. Вскоре об этом узнает вся ваша семья. Возможно, она даже проинформирует ваших деловых партнеров, чтобы улучшить отношения. Я соглашусь, если ты пообещаешь мне, что твои 30% - это больше 100 миллионов!”
 
 Фу Гуанчжэн все еще чувствовал себя неловко, но уже был шокирован тем, что Фэн Ю упомянул 100 миллионов. Значит, на этот раз семья Фу может заработать больше 300 миллионов?
 
 Это огромное дело. Не только его отец, но и вся семья Фу тоже поддастся искушению. Фу Гуанчжэн не мог принять решение на месте, ведь он, как и всегда, должен был сообщить об этом отцу.
 
 “Это ... я не могу сам принять решение. Мне нужно поговорить с отцом.”
 
 Фэн Ю махнул рукой: "я знаю, что ты не можешь. Попроси своего отца прийти. Или, если он захочет, он может пригласить твоего старшего дядю. Я поговорю с ними обоими!”“Ладно ... брат Фэн, если у тебя сегодня вроде нет планов, приходи ко мне на ужин. Мой отец должен быть дома.”
 
 Фэн Ю улыбнулся: "прекрасно.”
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 Вечером Фу Гуанчжэн отвёз Фэн Ю в особняк Фу Жунцзина. На самом деле это было всего лишь двухэтажное здание, занимавшее около 300 квадратных метров. Внутри были небольшой сад, гараж, но не было бассейна.
 
 Дом был примерно вдвое меньше особняка Сон Лаоси. Но в Гонконге только миллиардеры могли позволить себе такое.
 
 Фэн Ю купил бутылку красного вина в подарок. Таковы были обычаи гонконгцев.
 
 Когда Фу Жунцзин узнал, что Фэн Ю хочет продать ему информацию, он подумал, что этот парень не сможет этого сделать. Он презирал Фэн Ю, и особенно сильно он его разозлил, когда увидел бутылку красного вина. Этот Фэн Ю был таким же, как и другие молодые бизнесмены.
 
 Без моей семьи Фу прибыль от увлажнителей воздуха снизилась бы по меньшей мере на 50%. Фэн Ю не посмеет создавать нам проблемы!"Сяо Фэн, я слышал от Гуанчжэна, что ты хочешь торговать на Форексе, и у тебя есть какая-то инсайдерская информация, которую ты хочешь мне продать.”-Тон Фу Жунцзина был слишком высокомерным.
 
 “Да, это так. Эта информация позволит семье Фу заработать много денег за два месяца. Прибыль составит не менее 50%. Не думаете, что эта информация действительно стоит больших денег?”-Уверенно спросил Фэн Ю.
 
 Фу Жунцзин прищурился. Два месяца и прибыль 50%? Может быть, Фэн Ю получил известие о том , что какая-то валюта сильно подорожает или обесценится?
 
 “Ты говоришь о росте иены?"-Фу Жунцзин считал, что самой волатильной валютой на данный момент была йена. Он знал, что она будет продолжать расти, и эта информация ничего не стоила.
 
 Фэн Ю покачал головой: "я уже рассказал вашему сыну о йене. Хотя на ней можно заработать, прибыль никак не достигнет 50%. Валюта, о которой я говорю, резко подорожает в течение двух месяцев!”
 
 Фу Гуанчжэн вдруг вспомнил, как Фэн Ю упоминал, что перевел на свой гонконгский счет крупную сумму рублей. Может та самая валюта-это рубль?Фэн Ю продолжил: "рубль. Рубль подорожает! С прошлого года Советский Союз объявил, что они перейдут от фиксированного обменного курса к системе двойного обменного курса. С тех пор рубль был волатилен на валютном рынке. В последнее время эта валюта даже немного подешевела. Но я только что вернулся из Советского Союза и получил информацию, что их правительство укрепит рубли, чтобы предотвратить инфляцию. Сейчас на рынке Форекс курс рубля к доллару упал до 0,8:1. Это самый низкий показатель за последние два года. Советское правительство намерено подтянуть рубль к самой низкой прошлогодней отметке-0,6:1. Возможно даже к 0,5:1. Как вы думаете, сколько прибыли вы сможете благодаря этому получить?”
 
 Фу Жунцзин курил трубку.
 
 Он знал, что рубли обесценились, так как семья Фу имела бизнес в Европе. Но теперь Фэн Ю говорит, что Советское правительство укрепит рубль. Учитывая силу их страны, это не должно вызвать трудности. Правительству просто стоит вернуться к фиксированному курсу, и тогда, стоимость рубля резко вырастет.
 
 Он вдруг вспомнил, что в последнее время его старший брат Фу Жунци постоянно ездил в Европу. Он сказал, что приехал сюда, чтобы сделать кое-какие инвестиции. Может быть, он тоже вкладывал деньги в рубли?
 
 Его старший брат любил торговать на Форексе и много там зарабатывал. Но он редко делился этим с братьями. Из-за этого Фу Жунцзин всегда был им недоволен. Однако его старший брат был главой семьи, и его активы были в несколько раз больше, чем у других братьев и сестер.
 
 Его старший брат, должно быть, ездил в Европу, чтобы проверить Рублевый рынок, готовясь торговать рублями. Наверняка так оно и есть. Он просто не хотел позволять остальным присоединиться к нему!Хм, я был любимым папиным сыном, но ты получил большую часть семейного имущества только потому что был старшим. Если бы папа позволил мне унаследовать большую часть активов, семья Фу была бы самой могущественной семьей Гонконга!
 
 Ты, Фу Жунци, постоянно ругаешь нас и говоришь, что я не гожусь для торговли на Форексе. Но на этот раз я тебе покажу! Я не проиграю тебе, когда дело дойдет до торговли!
 
 “Сяо Фэн, наша семья давным давно знает об этом. Ты должен пояснить, что мой старший брат торгует на Форексе, и у него есть команда экспертов, которые анализируют рынок. Но раз уж напомнил мне об этой информации, я должен тебе. Как насчет того, чтобы я дал тебе 1 миллион долларов? Считайте это платой за твою информацию.”
 
 Фу Жунцзин про себя смеялся. Фэн Ю был еще молод и неопытен. Информация теряла свою ценность, как только ее раскрывали.
 
 Фу Гуанчжэн был потрясен и посмотрел на отца. Когда это его отец узнал о том, что рубли подорожают? Фэн Ю хотел 100 миллионов, а его отец предложил только 1? Разница была слишком велика. Согласится ли на это Фэн Ю?
 
 “Дядя Цзин, почему бы вместо 1 миллиона долларов вам не продать мне все акции Aiwa? Я могу заплатить за них 5 миллионов долларов.”-Фэн Ю, наконец, сказал то, что хотел.Фу Гуанчжэн понял, что Фэн Ю действительно очень хочет получить акции Aiwa. Предложенная им цена считалась очень высокой. Но что ответит отец?
 
 Фу Жунцзин нахмурился и сказал: “О, я отдал акции брату Гуанчжэна. Как отец, я не могу просить сына вернуть мне то, что я ему отдал. Гуанчжэн, сопровождай Фэн Юя в Гонконге эти несколько дней. Фэн Ю заботился о тебе, когда ты занимался бизнесом в Китае, теперь ты должен отплатить ему тем же.”
 
 Фу Жунцзин намекал, что семья Фу заботится о зарубежных предприятиях Фэн Юя.
 
 Фэн Ю только усмехнулся про себя. Я дал тебе шанс, но ты сам от него отказался. Теперь не смей винить меня за то, что я тебя обманул!
 
 “Тогда ладно. Дядя Цзин, раз семья Фу знала об этой информации, то мне не нужно за нее никакой платы. Запахло чем-то вкусным. Ужин готов?”
 
 “Хахаха, это верно. Давай сначала поужинаем, а поговорим уже потом.”-Фу Жунцзин был доволен поведением Фэн Юя.
 
 После ужина, он попросил своего водителя отвезти Фэн Ю обратно в отель. На этот раз Фу Гуанчжэну не позволили отправить Фэн Юя обратно самостоятельно. Этот парень вообще не умеет вести дела. Разве дружба важнее бизнеса? Как только ты заработаешь достаточно денег, все твои потерянные друзья вернутся на твою сторону.
 
 Фу Жунцзин вошел в кабинет и позвонил своему брокеру. Он спросил о текущей стоимости рубля, а также о том, будут ли рубли дорожать, если Советский Союз решит укрепить рубль.
 
 Его брокер немного подумал и ответил утвердительно. Мертвый верблюд все равно будет больше лошади. Даже несмотря на то, что экономика Советского Союза не процветала, правительство попрежнему могло контролировать свою валюту. Кроме того, Советский Союз увеличил экспорт золота.
 
 Брокер отметил, что если правительство Советского Союза решит укрепить рубли, то эта валюта может подорожать. Но он не сказал, что это точно произойдёт.
 
 Фу Жунцзина охватила жадность, и он не заметил риска, связанного с этой сделкой. Он остался доволен ответом своего брокера. То, что сказал Фэн Ю, было правдой. Рубли скоро подорожают. На этот раз он сделает большую ставку. Он использует все свои ликвидные средства для инвестирования в рубли. Он хочет огромной прибыли!
 
 Этот китаец Фэн Ю даже не знал о правильных рычагах давления. 50% прибыли? Я получу не меньше 500%!
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 На следующее утро Фэн Юю позвонил Фу Гуанчжэн. Фэн Ю вежливо отклонил его предложение прогуляться по Гонконгу. Он сказал, что хочет побыть один.
 
 Выйдя из отеля, Фэн Ю сел в такси, а потом оглянулся и увидел машину, следовавшую за ним. Он только улыбнулся.
 
 Он все еще беспокоился, что Фу Жунцзин не попадется на его уловку. Но если кто-то следил за ним, значит все в порядке! Это была простая ловушка, на которую мог попасть только очень жадный человек.
 
 Люди Фу Жунцзина увидели, как Фэн Ю вошел в банк HSBC, и немедленно позвонили боссу через телефон-автомат. Эта информация еще больше убедила его в возможности инвестировать в рубли.
 
 “Доброе утро, сэр. Чем я могу вам помочь?”-когда Фэн Ю вошел в банк, к нему подошел молодой человек, одетый в костюм, напоминающий форму агентов по продаже недвижимости из будущего.“Вы говорите по-английски?”-спросил Фэн Ю. Он понимал по-кантонски, но говорить не мог, поэтому предпочитал общаться на английском. Образовательные программы в Гонконге включали английский язык в качестве одного из основных предметов.
 
 “Конечно, сэр.”-молодой человек ответил по-английски.
 
 “Хорошо, у меня лежат сбережения в вашем банке в рублях. Я могу конвертировать их в доллары США?”
 
 Фэн Ю хотел конвертировать всё как можно скорее, прежде чем рубли начнут обесцениваться.
 
 “Не проблема. Сэр, сколько вы хотите обменять? Пойдемте, я отведу вас к стойке обмена валюты.”-Молодой человек немного разочаровался, но все равно хотел попробовать продать инвестиционные продукты Фэн Юю, чтобы получить комиссионные.
 
 Фэн Ю никуда не пошел: “позвольте мне познакомиться с вашим менеджером. У этого прилавка есть лимит транзакций. Я не могу провести обмен там. У меня более 400 миллионов рублей!”Молодой человек был удивлен. Вот это крупный клиент! Даже если бы он смог убедить Фэн Юя купить финансовые продукты на 10 миллионов долларов, его комиссионные были бы очень велики!
 
 “в чем проблема? Пойдёмте.”-Сказал Фэн Ю.
 
 “Ах, да сэр, следуйте за мной. Я отведу вас в кабинет управляющего.”
 
 “Су Цзяронг, почему ты не в вестибюле?”-Кто-то, похожий на главного, начал кричать на молодого человека.
 
 “Я веду этого джентльмена наверх, в кабинет управляющего.”
 
 “Ерунда. Ты думаешь, кто-то может просто так попасть к нему на приём? Как давно ты здесь работаешь? Ты что, не знаешь правил?”-главный посмотрел на возраст и одежду Фэн Юя. Он предположил, что этот парень не был крупным клиентом. Как можно просто прийти в банк HSBC и потребовать встречи с менеджером? Главный был недоволен Су Цзяроном.“Этот джентльмен-очень крупный клиент.”
 
 “ох......крупный клиент? Ты должно быть шутить. Посмотри на этого парня, как он может быть крупным клиентом? Что он может купить? Инвестиционные фонды, страховку или что? У него хоть 1 миллион есть?”-Крикнул главный.
 
 Су Цзярон тут же покраснел, но не решился сказать главному, что Фэн Ю хочет обменять 400 миллионов рублей на доллары США. Если бы он это сделал, то главный забрал бы Фэн Юя себе и он бы не получит своих комиссионных.
 
 Фэн Ю хотел было отругать этого главного, но заметил, что мимо прошёл кто-то знакомый.
 
 “Менеджер Чжоу.”
 
 Тот услышал, как кто-то зовет его, оглянулся и тут же увидел, что Фэн Ю машет ему рукой.Этот человек был мне знаком. Этот молодой парень... а, это Фэн Ю из Китая. Он брал кредит на 50 миллионов юаней.
 
 “Мистер Фэн, почему вы не позвонили мне, когда приехали в HSBC? Вы что, выбросили мою визитку?”-менеджер Чжоу начал шутить.
 
 “Ха-ха-ха, если бы я выбросил визитку, я бы не осмелился прийти в ваш банк.”-Фэн Ю рассмеялся.
 
 “Менеджер Чжоу.”-главный и Су Цзяронг поздоровались.
 
 “Что с вами не так? Почему вы оба крутитесь вокруг Фэн Ю?”-Управляющий Чжоу нахмурился. В банке было много других клиентов, но никто их не обслуживал.
 
 Главный услышал разговор между Фэн Юем и управляющим Чжоу, и понял, что Фэн Ю действительно был видным клиентом банка. Если бы этот парень был никем, менеджер Чжоу даже не поздоровался бы с ним. Черт, крупный клиент, одетый как обычный человек? Он что, пытается нас одурачить? Теперь я должен заполучить этого парня в свое полное распоряжение.“Су Цзяронг, разве ты не слышал, что сказал менеджер Чжоу? Иди и займись другими клиентами. Перестань меня преследовать!”-главный отругал Су Цзярона.
 
 Парень был в ярости. Он пришёл первым, и этот клиент должен быть его!
 
 Как вдруг, заговорил Фэн Ю: "Су Цзярон помогал мне. А ты кто такой?”
 
 Улыбка на лице главного менеджера тут же застыла. Кто я такой?
 
 Увидев, что менеджер Чжоу смотрит на него, главный ушел. Потерять комиссионные не так страшно, как потерять работу. Тогда он не сможет устроиться даже в другие банки.
 
 “Мистер Фэн, почему вы пришли? Если вам что-нибудь понадобится, можете просто позвать меня.”-Тепло сказал менеджер Чжоу. Ему было любопытно, почему Фэн Ю проделал столь долгий путь до гонконгского банка HSBC.“Я хочу поменять рубли со своего счёта на доллары.”
 
 “Это очень просто. Сяо Су, помоги господину Фэну.”
 
 “Менеджер Чжоу, у господина Фэна-совсем немалая сумма.”
 
 Менеджер Чжоу понял, о чем говорит Су Цзярон. Фэн Ю взял кредит на 50 миллионов юаней, и у него должно быть несколько крупных предприятий. Сумма рублей, которую он хотел конвертировать в доллары США, точно не маленькая и должна быть больше миллиона долларов США.
 
 “Мистер Фэн, сколько рублей вы хотите обменять?”
 
 “Около 400 миллионов рублей.”-Небрежно ответил Фэн Ю.“4 ... 400 миллионов рублей?”-Удивился менеджер Чжоу. Однако спустя секунду он быстро пришел в себя. Работая менеджером в HSBC, он встречался со многими крупными клиентами. Он немедленно отвёл Фэн Юя в комнату для отдыха наверху. Это была огромная сделка, и он, помощник менеджера, не мог сам принять по ней решение. Он должен подняться до менеджера.
 
 “Сяо Су, пойди и обслужи других клиентов. Не беспокойся, я все равно дам тебе комиссионные за сделку Мистера Фэна.”
 
 Услышав обещание менеджера Чжоу, Су Цзярон счастливо ушёл. Ему ничего не нужно было делать, но он все равно мог получить комиссионные. Этот инцидент заставил его стремиться лучше обслуживать каждого клиента.
 
 ……
 
 "Господин Фэн, пожалуйста, учтите, что будут некоторые отличия в обменных курсах рубля к доллару от рыночного.”
 
 Фэн Ю кивнул. Что в настоящем, что в будущем, всегда будут различия в обменных курсах.
 
 “Кроме того, мистер Фэн, поскольку вы меняете рубли на доллары США, а не на гонконгские, будет дополнительная комиссия за транзакцию в размере 2%.”
 
 Фэн Ю нахмурился. Почему так много? Он вспомнил, что в прошлой жизни, в Китае, комиссия за обмен валюты составляла всего 1%.
 
 "Это многовато. Я помню, что кто-то говорил мне, что комиссия за транзакцию составляет около 1%. Более того, вы уже взяли с меня деньги за разницу в обменных курсах. Почему вы берете с меня такую высокую плату за транзакцию? Похоже, мне стоит подумать о том, чтобы воспользоваться услугами другого банка.”
 
 Менеджер банка объяснил: "Мистер Фэн, все гонконгские банки взимают одинаковую плату-2%. Но поскольку вы меняете такую большую сумму, я дам вам скидку. Как насчет 1,7%?”
 
 “Хорошо. Помогите мне обменять все мои рубли на доллары США. А ещё я хотел спросить, времени пройдет, прежде чем я смогу их использовать?”-Фэн Юй только что сэкономил более миллиона рублей комиссионных.
 
 “Меньше часа. Пожалуйста, подождите, пока я подготовлю документы.”
 
 Уже через полчаса Фэн Ю вышел из HSBC. Все рубли на его счету были заменены долларами. Он вздохнул с облегчением.
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 Через день Камеда Масао прилетел в Международный аэропорт Гонконга, а Фэн Ю позвал его на встречу, чтобы подписать контракт. Он дал Камеде 1 миллион долларов.
 
 Камеда Масао ждал Фэн Юя больше месяца. Он думал, что Фэн Ю уже передумал инвестировать в его компанию, потому что он не смог помочь ему приобрести акции Aiwa у акционеров. Но в конце концов Фэн Ю все же решился это сделать.
 
 “Камеда, как ты готовишься к запуску компании?”
 
 “Я уже зарегистрировал ее. Когда ваши средства будут переведены на счёт компании, мы сможем выкупить завод и начать производство.”-поклонился и сказал Камеда.
 
 “Ладно, пойдем в юридическую фирму и подпишем контракт.” Вчера Фэн Ю договорился о встрече с Гонконгской адвокатской конторой. Ее владельцем был Уилсон, Королевский адвокат.
 
 Королевский адвокат-это не обязательно юрист, работающий на английскую королевскую семью. На это звание могут претендовать только те юристы, у которых более чем 10-лет стажа и выдающиеся достижения. Титул давался с одобрения королевской семьи, и только после этого адвокат мог его использовать.
 
 Это скорее было статусом. В странах Содружества статус королевского советника находился между дворянином и крестьянином.
 
 У Уилсона был еще один титул-королевский советник. Он был юридическим советником английской королевской семьи и поэтому, получал особые привилегии в странах Содружества.
 
 Эти два звания на самом деле не отражали все его возможности. Уилсон также был юридическим консультантом Супермена Ли. Узнав это, можно было судить, насколько высок его статус в Гонконге.
 
 На самом деле, в этом районе было только 2 или 3 других адвоката, которые могли бы соответствовать статусу Уилсона. Например, юрисконсульт семьи Фу, который был советником другой королевы. Эти титулы отражали не только их статус, но и их способности. А самое главное, они могли брать очень высокие гонорары за свои услуги!
 
 Фэн Ю не собирался ехать в Японию в ближайшее время, поэтому решил воспользоваться услугами Уилсона в решении юридических вопросов организации сотрудничества с компанией Камеды Масао.
 
 Уилсон мог подготовить юридические документы, сменить представителя компании и даже нанять бухгалтеров и аудиторов от имени Фэн Юя.
 
 Гонконгские юридические фирмы предоставляли широкий спектр услуг и избавляли своих клиентов от кучи неприятностей. Фэн Ю успел только сказать Уилсону, чего он хочет, а его сотрудники тут же подготовили все контракты.
 
 Жаль, что Уилсон не будет помогать Фэн Юю лично. его сделка составила всего 1 миллион долларов, а Уилсон поручал такую мелочь своим сотрудникам.
 
 Но именно по этой причине старшие юристы создавали свои собственные юридические фирмы. Они взимали хорошую плату, основываясь на своем статусе и репутации, но большая часть работы все равно передавалась младшим юриста, зарплаты которых были намного ниже. Однаж�ы Фэн Ю заставит Уилсона обращаться с собо так же, как он обращался с Суперменом Ли!
 
 По просьбе Фэн Юя контракт был составлен на трех языках: английском, китайском и японском. Он увидел, что Камеда Масао внимательно просматривает контракт, и понял, что этот парень знает не только китайский, но и английский.
 
 Черт, я тоже знаю три языка, и значит ли это, что я примерно такой же, как этот продавец секс-кукол?
 
 Камеда Масао закончил читать контракт, и подписал его, сопроводив отпечатком большого пальца. Затем он достал свой паспорт и отдал его на ксерокопию. Фэн Ю сделал то же самое.
 
 “Камеда, когда твой завод сможет начать производство? Я говорю о других продуктах. Ты собираешься производить их сам или нанять субподрядчика?”
 
 “Не беспокойтесь, мистер Фэн. Производство начнётся немедленно. Наши новинки появятся на рынке уже в октябре. Я решил купить несколько машин и расширить завод. У нас не будет нужды привлекать субподрядчиков!” Все прошедшее время Камеда Масао не бездельничал. Он связался с предыдущими сотрудниками компании "Черный Дракон". Если бы не бывший председатель, неумело распоряжавшийся средствами компании, она никогда бы не обанкротилась.
 
 В конце концов, секс-куклы производства Black Dragon Co. были очень популярны в Японии. Как только производство начнется, и их продукция снова выйдет на рынок, компании будет легко вернуться к своим славным денькам. К тому же Фэн Ю всерьёз вдохновил Камеду Масао, и тот был уверен, что его компания увеличит свою стоимость более чем в 3 раза за каких-то 3 года!
 
 “Камеда, ты видел условия контракта о твоей награде? Если ты сможешь достичь поставленных мною целей, я отдам тебе акции компании. Чем больше компания заработает, тем больше ты получишь. Работай усердно и не разочаровывай нас с отцом!”-Фэн Ю похлопал Масао по спине.
 
 Тот чуть не расплакался. Фэн Ю был слишком внимателен к нему. Он даже позволил ему купить компанию "Черный Дракон”, а это торговая марка, которая была создана ещё его отцом.
 
 Интересным было и название новой компании-шестое чувство. Это подразумевало, что продукты, производимые компанией, не только будут приятными на ощупь, но и восполнят одиночество клиентов.
 
 Фэн Ю, на самом деле, не слишком задумывался над этим названием. Он просто ляпнул то, что первым пришло ему в голову. Однако Камеда Масао интерпретировал это название как нечто значимое. Фэн Ю также позволил ему купить торговую марку Black Dragon Co. Все дело было в том, что это был устоявшийся бренд и у него уже были постоянные клиенты. Так им было бы проще продавать продукцию и можно было бы сэкономить на маркетинговых издержках. Причина, по которой Фэн Ю позволил Камеде Масао управлять этой компанией, заключалась в том, что он сам был слишком занят, чтобы тратить на неё время. В любом случае, у него был контрольный пакет акций, и он мог забрать ее себе в любой момент.
 
 Что касается вознаграждения Камеды Масао акциями компании, то это был всего лишь способ его мотивировать. В контракте говорилось, что как только компания и прибыль достигнут определенного уровня, Фэн Ю передаст Камеде Масао не менее 1% акций компании. Максимум - 10%.
 
 Он вспомнил тот трюк, который начали использовать многие компании в будущем при управлении своим ключевым персоналом. Фэн Ю на самом деле не интересовался индустрией секс-игрушек. Даже в своей предыдущей жизни он не обращал внимания на эту отрасль.
 
 Большинство условий контракта защищали интересы Фэн Юя. В конце концов, он был инвестором.
 
 За это время Камеда Масао также тайно связался с японскими бизнесменами, чтобы узнать, не желает ли кто-нибудь из них инвестировать в его компанию. Однако большинство из них отказались вкладывать деньги. Экономика Японии находилась в рецессии, и большинство компаний сокращали свои расходы. Кто захочет диверсифицировать свою деятельность в данный момент?
 
 А те, кто был готов инвестировать, не соглашались отдать Камеде Масао акции. Если он хотел получить долю в компании, то покупал ее по рыночной стоимости. Фэн Ю был самым щедрым из всех инвесторов. 10% акций были эквивалентны 100 000 долларов США. Это больше 100 миллионов иен! Камеда Масао был жутко благодарен Фэн Юю. Он чувствовал, что встретил хорошего человека.
 
 ……
 
 “Камеда, когда вернешься, немедленно начинай постановку и помни, что я сказал. Помимо материалов, из которых делаются интимные части тела кукол, решающее значение имеет и лицо. А если ты ещё и сможешь добавить стонущие звуки, то кукла, безусловно, станет хитом!”
 
 “Мистер Фэн, я помню все, что вы сказали. Я не подведу вас и покажу вам свои результаты в финансовом отчете за следующий год!”
 
 Фэн Ю махнул рукой. Поспеши и удовлетвори все одинокие сердца и тела своих собратьев-японцев. А у меня все еще есть важные дела в Гонконге.
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 За эти несколько дней Фу Жунцзин вложил все свои свободные средства в рынок Форекс. В общей сложности его инвестиции составили более 400 миллионов гонконгских долларов. Это были все его ликвидные активы, дата расчета которых наступит два месяца спустя.
 
 Он мечтал о том, что уже совсем скоро получит в несколько раз больше. От 400 миллионов HKD до 4 миллиардов HKD. Фу Гуанчжэн пытался убедить его сначала узнать мнение старшего дяди и не вкладывать так много, ведь на фьючерсном рынке Форекс легко потерять все, однако Фу Жунцзин его не послушал. Он жутко хотел увидеть реакцию Фу Жунци, когда тот узнает о том, сколько он заработал на Форексе! Ему было плевать даже на то, что его люди доложили ему, что Фэн Ю посещал банки и юридическую фирму несколько раз только за прошедшие несколько дней.
 
 Фэн Ю хотел нанять адвоката, чтобы подать на него в суд? Это Гонконг, а фамилия его конкурентов - Фу! Судебные процессы-для богатых, бедные люди не могут позволить себе играть в эту игру. Хотя Фэн Ю был богат, до семьи Фу ему предстояло пройти ещё долгий путь!
 
 Фу Жунцзин презирал Фэн Юя и был ослеплен его жадностью. Фу Жунци, на его месте, раскусил бы ложь Фэн Юя.
 
 За прошедшие дни Фэн Ю посетил лондонский рынок золота в Гонконге. Он хотел торговать лондонскими фьючерсами на золото. Эти он зарабатывал в своей прошлой жизни.
 
 Это был торговый продукт, предлагаемый Лондонской международной биржей финансовых фьючерсов. Золото было из подземного хранилища в Лондоне, и продавалось в виде 400-унционных кирпичей (около 12,5 кг) с чистотой около 99,5%.
 
 Лондонская торговля золотом не нуждалась в использовании физического золота, фрахтах, хранении и других расходах. Стоимость инвестиций обходилась дешевле, чем фактическая сделка с физическим золотом, на которую было нельзя установить высокий кредитный рычаг. Самое высокое кредитное плечо, которое можно установит в 100 раз превышало стоимость, а на черном рынке могло достигать 500. Это позволяло инвесторам в полной мере использовать свои ограниченные средства для получения максимальной прибыли.
 
 К тому же торговые часы были непрерывными. Инвесторы могли покупать и продавать золото в один и тот же день. Лондонское золото можно считать самым активным и самым популярным “генерирующим деньги инструментом" на рынке торговли золотом.
 
 Когда деньги с советских займов были конвертированы в доллары США, Фэн Ю получил около 490 миллионов. Теперь он намеревался вложить все в лондонский рынок золота.
 
 Когда он оказался на бирже, его тут же окружила группа брокеров. Они дали Фэн Ю свои именные карточки в надежде надеялись, что он воспользуется их услугами и они смогут получить комиссионные.
 
 Однако он всех отверг. Он не нуждался в их услугах, поскольку сам был профессионалом. Даже если бы он решил нанять брокера, это был бы другой человек. Этот брокер был легендой финансового мира Гонконга. Фэн Ю вспомнил, что этот человек начал торговать золотом примерно в это же время.
 
 Фэн Ю посмотрел на цены на золото. Они составляли 371 доллар за унцию. Это было значительно ниже, чем в начале прошлого года, когда унция стоила 412 долларов. В настоящее время Советский Союз активно пытался повысить цены на золото, являясь одной из стран, экспортирующих этот металл. Оно было им нужно, чтобы зарабатывать деньги.
 
 Ещё 10 лет назад Советский Союз зависел от своей промышленности, но теперь она пришла в упадок, и они начали продавать золото, нефть и другие полезные ископаемые, сделав их основным источником дохода правительства. Это показывало несостоятельность Советского Союза. Ни одна страна не продержится на плаву, продавая свои природные ресурсы. Этим и объясняется распад Советского Союза.
 
 Фэн Ю вспомнил, что цены на золото в ближайшие два года значительно упадут. Это начнётся в октябре этого года. Но Фэн Ю не мог вспомнить точную дату.
 
 Однако с сегодняшнего дня и до сентября цены на золото продолжат расти, пока не достигнут отметки в 390 долларов за унцию.
 
 Это больше на 20 долларов. С почти 500 миллионами долларов США и кредитным плечом доходность будет огромной. Фэн Ю немедленно открыл свой торговый счет и начал размещать заказы. Он купил золото по текущей цене и установил отпускные цены от 380 до 390 долларов. Это означало, что как только цены на золото достигнут этой отметки, он автоматически продаст свое золото, а вырученные средства будут переведены на его счет.
 
 Фэн Ю заключил много сделок, чтобы снизить свои риски. Цены на золото были волатильны, и колебания могли достигать до 10 долларов в день. При высоком кредитном плече человек может потерять все свои инвестиции, если не будет осторожен. У Фэн Юя не было времени следить за рынком, поэтому диверсификация его сделок была самым безопасным способом.
 
 Фэн Ю размещал свои ордера через разные счетчики, поэтому самым его сделок различались. От 1 миллиона долларов США до 10.
 
 В течение нескольких дней подряд Фэн Ю продолжал размещать заказы на торговлю, и вообще не делал никаких расчетов. Тогда-то его действия и привлекли внимание многих людей.
 
 Кто этот молодой человек? Последние несколько дней он каждый день только и делает, что заключает сделки. Даже если он заключает их на минимальные суммы, в общем наберется совсем не мало.
 
 Другие инвесторы, всерьёз заинтересовавшись, решили подойти к нему и попытаться обменяться мнениями о рынке. Однако Фэн Ю говорил с ними по-английски, и вёл себя так, будто не понимает кантонского языка. Неужели этот молодой человек приехал из Англии? Но судя по акценту, он совсем не похож на британца. К тому же Фэн Ю говорил по-английски, но это точно был не Лондонский английский. 
 
 Он поболтал с другими инвесторами, желая узнать, есть ли поблизости талантливые люди. Гонконг был финансовым центром Азии, и в финансовой индустрии крутилось довольно много людей. Вероятность появления талантливых трейдеров была очень высока.
 
 Немного поболтав с ними, Фэн Ю разочаровался. Возможно, эти таланты не хотели делиться своими мыслями с другими. Но те, кто обращался к Фэн Юю, совсем не оправдали его ожиданий. Некоторые даже утверждали, что цены на золото продолжат падать в краткосрочной перспективе. Он так и не смог найти кого-то, кого стоило бы завербовать.
 
 После того, как Фэн Ю вложил все свои доллары в рынок фьючерсов на золото, он позвонил Фу Гуанчжэну, чтобы попрощаться. Он собрался уезжать в город Бин.
 
 Когда Фу Жунцзин узнал, что Фэн Ю сел в самолет, он спросил своих людей, которые следили за Фэн Юем в течение последних нескольких дней о том, что он делал: “куда этот ребенок ходил последние несколько дней?”
 
 “На Лондонскую золотую биржу.”
 
 “Что? На лондонскую золотую биржу? Хм! Он точно знает, как всех запутать. Фьючерсная биржа, фондовая биржа. Он что, следит за финансовыми рынками Гонконга? Интересно.”
 
 Фу Жунцзин не придал этому особого значения. Фу Гуанчжэн сказал ему, что Фэн Ю любит инвестировать в акции и постоянно скупает их в Китае. Фу Гуанчжэн и сам сделал на этом какие-то деньги. А теперь, Фэн Ю, должно быть, решил проверить фондовый рынок Гонконга.
 
 На данном этапе он не был ни хорошим, ни плохим. Но если неопытный человек войдет на рынок прямо сейчас, то вероятнее всего понесет большие убытки.
 
 Фу Жунцзин медленно пил шампанское и обдумывал информацию, которую дал ему Фэн Ю. Этот парень действительно не ошибся, за несколько дней произошло небольшое увеличение рубля. Он назначил дату своего расчета через два месяца. тогда курс рубля должен будет составить не менее 0,5:1 и при его высоком кредитном плече он получит прибыль более чем в 10 раз превышающую вложения. 400 миллиона рублей превратятся в 4 миллиарда!
 
 4 миллиарда наличными. Даже у Фу Жунци не было столько наличных денег. В будущем я, Фу Жунцзин, буду главным в семье Фу!
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 “Менеджер Фэн, ты вернулся."-Ву Чжиган вернулся в компанию и увидел, что Фэн Ю беседует с сотрудниками. Похоже, он был в хорошем настроении.
 
 “Да. Как прошла твоя поездка?”-улыбнулся и спросил Фэн Ю.
 
 Ву Чжиган теперь был помощником генерального директора "Тай Хуа Трейдинг" и очень много работал. Ему нужно было постоянно путешествовать и навещать клиентов, но он никогда не жаловался. Фэн Юю был им очень доволен.
 
 Хм, Чжиган возможно женится в следующем году. Возможно, я подарю ему комплект бытовой техники для его нового дома. Фэн Ю никогда не скупился на подарки.
 
 “Фэн, твоя идея была блестящей. Размещение рекламы Lehaha возле детских садов и начальных школ вызвала рост продаж.”-взволнованно сказал Ву Чжиган. Так как Фэн Ю инвестировал в Lehaha, Tai Hua Trading получила дистрибьюторство для трёх северо-восточных провинций. В прошлом году Lehaha давала рекламу на CCTV, но из-за проблем с производством не работала в этих областях.
 
 Как увеличить продажи Lehaha? Рекламы на телевизионных каналах было недостаточно. немного подумав, Фэн Ю попросил своих людей сказать местным торговцам, чтобы они разместили рекламу возле детских садов и начальных школ. Когда родители будут отводить туда своих детей, они заметят ее.
 
 Целевой аудиторией Lehaha были родители, а их основным продуктом была детская добавка для здоровья полости рта. Рекламный слоган гласит “с Lehaha ужин станет полезней!”
 
 Родители любили сравнивать своих детей с другими по их результатам, успехам, росту и т. д. Дети, отказывающиеся нормально питаться, всегда были проблемой.
 
 Но было ли что-то подобное раньше? Если дети не хотели есть, они голодали! Зато сейчас большинство семей имеют лучшие условия жизни, и родители никогда не позволяют детям голодать.
 
 Эти пищевые добавки предназначались для детей, которые не хотели правильно питаться, поэтому как только они появились на рынке, большинство родителей бросились их скупать. Особенно сильный бум произошёл после того, как они услышали, что чьи-то дети потребляют эти добавки для здоровья. В сочетании с рекламой на CCTV, Lehaha быстро стала популярной в 3 северо-восточных провинциях.
 
 Ву Чжиган уже съездил в Шэнь-Сити, чтобы проверить продажи.
 
 Сам Фэн Ю никогда не думал о рекламе возле детских садов и начальных школ. На самом деле, это Чжун предложил такую идею. В прошлой жизни, всякий раз, когда Lehaha представляли новый продукт, они использовали именно эту рекламную тактику.
 
 Nescafe использовали ту же стратегию и постепенно стали самым известным китайским брендом кофе. Холдинг Tingyi (Каймановы острова) рекламировал свои напитки таким же образом. Этот тип маркетинговой стратегии был дешевым и опирался на сарафанное радио.
 
 Фэн Ю не только позволил Tai Hua Trading использовать эту стратегию, но и призвал Чжун Цинсянь уведомить остальные провинции о ее использовании. Фэн Ю был акционером Lehaha, и если Lehaha зарабатывает деньги, это означает, что он тоже получает прибыль.
 
 Чжун Цинсянь скептически относился к такого рода рекламе, но после ее внедрения обнаружил, что она очень эффективна. После увеличения производства, у него было много продуктов на складах, и он беспокоился, что они испортятся. Однако вместе с реализацией этой стратегии спрос быстро превысил предложение. Он был благодарен Фэн Юю за то, что тот поделился с ним такой возможностью! Компания получила прибыль и больше не находилась в тяжелом финансовом положении. Чжун Цинсянь выплатил всем заработную плату и даже наградил их. В результате все рабочие были очень мотивированы.
 
 С такой скоростью недавняя экспансия Lehaha вскоре станет недостаточной для удовлетворения потребностей рынка. Чжун Цинсянь и его коллеги решили вновь расширить свои производственные мощности. Они хотели захватить рынок добавок для здоровья детей и стать лидером.
 
 Фэн Ю не возражал. Хотя расширяться было еще рано, это было необходимо. Фэн Ю даже подумывал о том, что было бы здорово, если бы компания быстро расширилась и испытала нехватку средств. Тогда он мог бы получить больше акций.
 
 Фэн Ю пытался убедить Чжуна Цинсяня открыть новую фабрику недалеко от Пекина. Это позволит быстро захватить Северный рынок. Вообще, было бы лучше, если бы заводы были в каждой провинции. Таким образом, Lehaha могли бы монополизировать рынок!
 
 Но, возможно, Фэн Ю был слишком нетерпелив, и Чжун Цинсянь решил отложить эти планы до следующего года. Учитывая нынешнее финансовое положение компании, расширяться было разумно. Однако для создания новых фабрик требовалось больше капитала.
 
 Чжун Цинсянь не мог позволить себе вложить больше капитала в компанию, а значит, Фэн Ю решит увеличить свою долю в компании. Этого Чжун Цинсянь не хотел.
 
 Он был основателем Lehaha, и теперь Фэн Ю владел 40% акций. Хотя Чжун Цинсянь все еще был генеральным директором и лицом, принимающим решения, кто знает, что произойдет, если Фэн Ю получит более 50% акций.
 
 Чжун Цинсянь расспрашивал всех о Фэн Юе и о том, какой он человек. Он узнал, что первоначально Фэн Ю был всего лишь мелким акционером машиностроительной компании, однако теперь он стал главным акционером компании, и из-за этого у него возникли конфликты с местным правительством.
 
 Научившись на примере машиностроительной компании, Чжун Цинсянь стал вести себя осторожнее с Фэн Юем. Чжун Цинсянь и два других его партнера договорились, что не будут продавать акции компании, несмотря ни на что. 
 
 На самом деле, Фэн Ю не собирался лишать Чжун Цинсянь власти. В своей предыдущей жизни Чжун Цинсянь был тем человеком, который привел Lehaha к тому, чтобы она стала самой популярной компанией по производству напитков в Китае. Его способности не имели себе равных. У Фэн Юя к тому же не было времени, чтобы заботиться о стольких предприятиях. Его любимым направлением по-прежнему оставалась финансовая индустрия. Это был его опыт. Все, что ему нужно было делать, это использовать появляющиеся возможности, и увеличивать свои активы.
 
 Хотя Фэн Ю мог позволить Чжуну Цяньсяну управлять Lehaha даже после после получения контрольного пакета акций компании, дела обстояли несколько иначе. Чжун Цинсянь мог потерять свой энтузиазм. Может быть, он бы даже ушёл из компании и открыл новый бренд напитков.
 
 На самом деле, если Чжун Цинсянь не попросит, Фэн Юя больше не будет вкладывать средства в эту компанию. Теперь его целью было только владеть долями в тех компаниях, которые будут успешны в будущем. Например, если бы он владел 20% долей в каждой из 10 компаний, которые будут успешными в будущем, он зарабатывал бы гораздо больше, чем сейчас. Лучше всего было то, что ему не нужно было беспокоиться о бизнесе или управлять им.
 
 Конечно, если другие люди захотят продать ему больше акций, Фэн Ю с радостью согласится. Например, нынешняя Lehaha, будущая QQ, Baidu и т. д.
 
 Фэн Ю также понимал, почему Чжун Цинсянь хотел отложить столь масштабные планы. Прибыль Lehaha в этом году увеличивалась, и общий объем продаж мог превысить 20 миллионов юаней. Это произошло на год раньше, чем предполагалось.
 
 "Lehaha" сможет погасить свой долг к концу года, при этом имея достаточно средств на дальнейшее развитие. Хотя оставшихся средств может не хватить на создание новых заводов, компания может взять кредит. Таким образом, доля Чжуна Цинсяня не будет разбавлена, и он по-прежнему будет контролировать компанию. Фэн Ю вздохнул. Чжун Цинсянь все еще плохо его понимал. Даже если бы Фэн Ю сам управлял компанией, он не справился бы лучше, чем Чжун Цинсянь.
 
 Из прошлой жизни, Фэн Ю прекрасно помнил некоторые из неудачных продуктов Lehaha, и намеревался остановить Чжун Цинсянь от их производства. Если бы тогда Lehaha не продавала такие неудачные продукты, как кофе-кола и чайные напитки, дела компании шли бы ещё лучше!
 
 Но на самом деле это не было плохо для Фэн Юя. Он мог сосредоточиться на других вещах.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/777647
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 Фэн Ю не видел Вэнь Дунцзюня чуть больше месяца, а этот идиот успел стать ещё больше.
 
 Черт, ты что, питаешься одной свининой? Ты и так очень высокий, но все еще продолжаешь расти? Фэн Ю был не в восторге от того, что ему приходилось поднимать голову, чтобы заговорить с другом!
 
 Фэн Ю был ростом 1,76 метра и усердно тренировался последние несколько лет. При лучшей диете он хотел достичь 1,8 метра. Но по сравнению с Вэнь Дунцзюнем он был намного меньше. Вэнь Дунцзюнь уже дорос до 1,85 метра!
 
 Фэн Ю решил дать Вэнь Дунцзюню несколько “советов" и заставить его бросить баскетбол.
 
 “Эй, подойди сюда. Мне нужно с тобой кое-что обсудить.”-После обеда Фэн Ю позвал Вэнь Дунцзюню к себе.“О чем? Пойдем, поиграем в баскетбол.”
 
 “Мне нужно поговорить с тобой о важных вещах.”
 
 Глядя на серьезное выражение лица Фэн Юя, Вэнь Дунцзюнь остановился: "что? Ли На бросила тебя?”
 
 “Черт возьми! Я хочу поговорить с тобой о твоем будущем. Чего ты уже себе напридумывал?”-спросил Фэн Ю у Вэнь Дунцзюня учительским тоном.
 
 “Я буду официантом лицом. Чиновником, занимающим более высокий пост, чем мой отец.”
 
 Хорошо. Этот идиот сам не знает зачем хочет стать чиновником.“Подумай хорошенько, встречали ли ты когда-нибудь чиновников ростом выше тебя?”-продолжал спрашивать Фэн Ю.
 
 “Ну, раз уж ты об этом заговорил, нет, не видел. Как ты думаешь, в будущем я стану самым высоким чиновником?”-взволнованно спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 Черт. Подожди, пока ты не станешь выше Яо Мина. Он - самый высокий чиновник!
 
 “Дунцзюнь, хорошенько подумай. Если твой лидер будет ростом всего 1,7 метра, а ты 1,9, ему придётся смотреть на тебя снизу вверх. Поставь себя на место и лидера, и подумай, было бы тебе приятно оказаться ниже подчиненного?”
 
 “Ты хочешь сказать, что я не смогу стать высокопоставленным чиновником из-за своего роста?”-Спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 “Охххх... наконец-то ты понял, что я пытаюсь сказать. Итак, ты должен контролировать свой рост.”-Фэн Ю был счастлив, что Вэнь Дунцзюнь наконец его понял.
 
 “Но я не могу контролировать свой рост. Еще в прошлом году я был всего на 2 см выше тебя.”-Сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 “Пойдем, я тебя кое-чему научу. Делай стойку на руках каждый день, используя голову, чтобы поддерживать себя. Меньше играй в баскетбол и футбол. Добавь больше силовых тренировок. Положи большие веса на плечи и делай приседания. Если ты действительно хочешь поиграть с мячами, выбери какую-нибудь другую игры.......”
 
 Глядя на Вэнь Дунцзюня, делающего “стойку на голове”, Фэн Ю улыбнулся и пошел к баскетбольной площадке. Он сам попрежнему хотел стать выше……
 
 После игры в баскетбол пришло время для дневных уроков. Фэн Ю был очень вял и клевал носом.
 
 Учитель истории говорил о современной истории, и Фэн Юю было скучно. Вскоре он уснул прямо на столе.“Фэн Ю, Фэн Ю, Учитель Ху задал тебе вопрос.”-Ученик рядом с Фэн Юем толкнул его и разбудил.
 
 “Фэн Ю, ты спишь на моей уроке?! Ты думаешь, что все знаешь? Ответь на вопрос, который я только что задал.”
 
 Черт. Какой вопрос? Не могли бы его повторить? Я даже не знаю, в чем заключается вопрос, как же я могу вам ответить? Фэн Ю встал. Он не нервничал, как другие ученики, когда их заставали спящими в классе. Как бы то ни было, учителя частенько выгоняли его в коридор.
 
 “Ты не знаешь ответа? Некоторые студенты думают, что раз их семьи богатые, им не нужно учиться. Тогда зачем поступать в третью среднюю школу? Твои родители отправили тебя в эту школу, чтобы у тебя было хорошее будущее и ты мог поступить в хороший университет. Они не посылали тебя сюда, чтобы ты спал на уроке. Сядь и будь повнимательнее.”
 
 Учитель Ху не посмел наказать Фэн Юя. Почти все знали, что директор относится к этому ученику с особым вниманием. К тому же они слышали, что во время летнего лагеря в Советском Союзе Фэн Ю вообще не присутствовал в группе. 
 
 После урока Ли На подошла к Фэн Юю: "в следующий раз не играй в баскетбол в полдень. Иначе ты снова не сможешь сосредоточиться на дневных занятиях.”“Почему ты не надела платье, которое я купил тебе в Гонконге? Тебе оно не нравится?”-Фэн Ю сменил тему.
 
 “У него слишком глубокий вырез.”-она покраснела.
 
 Фэн Ю улыбнулся. Он вспомнил, что Китай отличался от Гонконга. Большинство девушек в городе все еще одевались довольно консервативно. Они не смели носить платья с глубоким вырезом.
 
 “Хорошо. Я попрошу кого-нибудь прислать мне платья. Какие тебе нравятся больше всего? Ты можешь одеваться, как те знаменитости с телевидения.”
 
 “Я не хочу больше никаких платьев.”-Ли На была счастлива, что Фэн Ю хорошо с ней обращался, но она боялась, что другие ученики начнут сплетничать. Хотя все в школе и так знали, что она встречается с Фэн Юем, ее родители до сих пор были не в курсе.
 
 “Сегодня вечером пойдём в сад на северной стороне? Я слышал, что там есть пруд, полный золотых рыбок.”-предложил Фэн Ю.Ли На закатила глаза:- “ты думаешь, что сможешь увидеть золотых рыбок ночью?”
 
 Ухх…. Электричество все еще работало не идеально. В саду не было ни одного фонарного столба. Ночью там так темно, что не разглядеть даже собственных пальцев.
 
 Фэн Ю скучал по своей прошлой жизни, где улицы по ночам были яркими. Но по прошествии 2-3 лет все встанет на круги своя.
 
 Ли На увидела, что Фэн Юй думает о том, куда пойти ночью, и предложила свой вариант: “в следующем году мы будем сдавать вступительные экзамены в университет. Неплохо было бы начать подготовку прямо сейчас, а не думать о том, где поразвлечься. Что, если мы не сможем поступить в университет?”
 
 Это был признак того, что в будущем она станет властной женой. Фэн Юю нужно это исправить. Разве учеба может быть важнее развлечений?Фэн Ю серьезно ответил ей: "Мы, безусловно, можем поступить в университет, к тому же, в лучший университет Пекина. Не беспокойся об этом. Сегодня вечером мы пойдем на берег реки. Там есть уличные фонари.”
 
 Сунь Вэньхай пообещал Фэн Юю, что им будет гарантировано место в университете, и в начале следующего года все, что им нужно будет сделать, - это пройти собеседование в университете. Даже если они не получат гарантированных мест в университете, он сможет снизить требования к поступлению для них на 50-100 баллов. Фэн Ю мог с легкостью поступить в тот университет, в который он хотел.
 
 К тому же при поступлении очень поможет лагерь в Советском Союзе. Если бы не он, у Фэн Ю не было бы шанса поступить в Пекинский университет.
 
 Ему не составит труда поступить в университет. А даже если он провалит собеседование, то сможет подать заявление в университет в Гонконге или отучиться за границей.
 
 Однако Фэн Ю был слишком ленивым человеком и не хотел жить слишком далеко от дома. Гонконгский университет был самым дальним, на который он мог согласиться. Он не был заинтересован в учебе в США или других странах.
 
 С 1980 года в Китае начали работать частные школы. Пейджер Фэн Юя внезапно завибрировал, и на дисплее появилась цифра “99”. Это был код, который знали Фэн Ю и Ву Чжиган. Если появлялись новости о бирже, Ву Чжиган уведомлял его именно таким образом.
 
 Фэн Ю был вне себя от радости. Шанхайская фондовая биржа была открыта!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/777648
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 Шанхайскую фондовую биржу на этот раз создали раньше, чем в предыдущей жизни Фэн Юя. Он уже был готов, и хотя международные рынки в данный момент не очень хорошо функционировали, китайский рынок не был с ними связан. Не было и иностранцев, покупающих китайские акции. Именно нынешнее поколение инвесторов создало условия, из-за которых высшие руководители приняли решение о создании фондовой биржи.
 
 Фэн Ю думал, что сейчас он является самым крупным игроком в Китае. Врятли сейчас есть кто-то, кто владеет большим количеством акций, чем он.
 
 После того, как объявят новости о Шанхайской фондовой бирже, цены на акции быстро вырастут. Газеты и телепрограммы, в свою очередь, сообщат о первой партии компаний, которые будут котироваться на бирже.
 
 Без всяких сюрпризов все компании попали в шорт-лист.
 
 С сегодняшнего дня и до конца года фондовый рынок Китая будет переживать период быстрого роста, который замедлится только в начале следующего года, когда некоторые инвесторы продадут свои акции. Тогда цены даже немного упадут.
 
 Фэн Ю и сам решил продать некоторые из своих акций. Он хотел использовать деньги, вырученные с их продажи, чтобы купить еще больше акций в марте следующего года, когда рынок будет испытывать небольшое падение.
 
 В отличие от счастливого Фэн Юя, Фу Жунцзин был недоволен.
 
 Недавно он вложил значительную сумму в рубли. Это были все его свободные средства, и он думал, что за эти два месяца отлично заработает. Но вместо этого стоимость рубля резко упала.
 
 Сначала валюта немного подорожала, но вскоре стала ещё дешевле чем прежде. Фу Жунцзин считал, что это нормальные колебания. Он был уверен, что Советский Союз повысит стоимость рублей.
 
 Это была могущественная нация, и для них это должно было стать проблемой.
 
 Однако рубль не вырос, а наоборот, упал. На этой неделе это происходило ещё и очень быстро. Если эта тенденция сохранится, фьючерсный контракт Фу Жунцзина будет закрыт до пятницы!
 
 Фу Жунцзин не понимал, почему это произошло.
 
 Он хорош разбирался в розничных продажах, и был чувствителен к изменениям рынка. Каналы распределения семьи Фу были настолько разнообразны именно из-за его предложений. Но когда дело доходило до финансового рынка, он всегда ошибался. У него не было другого выбора, кроме как послать Фу Гуанчжэна спросить совета его старшего брата, Фу Жунци. Когда рубль вновь подорожает?
 
 Однако ответ Фу Гуанчжэна шокировал Фу Жунцзина.
 
 Вернуть рубли было невозможно. Советский Союз ничего не мог поделать. У них не было достаточно средств, чтобы рубль подорожал, потому что шла гражданская война, и Советский Союз был на грани распада!
 
 Что? Фу Жунцзин не мог поверить своим ушам. С чего бы Советскому Союзу распадаться?
 
 Даже если бы у их стран были разногласия, они могли бы провозгласить независимость. Советский Союз не должен распадаться. Фу Жунцзин послал своих людей собрать новости о Советском Союзе. Он не поверил тому, что сказал Фу Жунци и решил, что тот нагло лжет!
 
 Однако, получив информацию от своих людей, Фу Жунцзин тяжело опустился на стул.
 
 Уже 4 страны объявили, что они покидают Советский Союз, но он почему-то не знал об этой новости!
 
 Первой об этом объявила Литва, за ней-Латвия и Молдова. Но правительство Советского Союза этого не одобряло. Больше всего Фу Жунцзин не мог смириться с тем, что даже Россия объявила о своем уходе из Советского Союза. Это был дом Советского Союза и его самая могущественная страна.
 
 Если Россия покинет Советский Союз, то он попросту исчезнет!
 
 Как же теперь может вырасти стоимость рублей?Почему? Почему все так обернулось?
 
 То, что заставило Фу Жунцзина потерпеть крах, произошло ещё до того, как Фэн Ю приехал в Гонконг, но он даже не знал об этом! Если бы он знал об этой информации, то никогда бы не поверил Фэн Юю и не поставил все свои активы на рубли!
 
 Все кончено. Все исчезло! Все 400 миллионов гонконгских долларов исчезли.
 
 Рубль продолжал обесцениваться, и теперь достиг уже 1,1 рубля: 1 доллар. Его фьючерсный контракт закрыли, так как у него просто не было средств его пополнить!
 
 Фу Жунцзин, конечно, мог продать свои основные фонды, чтобы найти средства для пополнения фьючерсного контракта, но он этого не сделал. Он знал, что, что бы он ни делал, рубли будут продолжать обесцениваться и все деньги, которые он вложил, исчезнут!
 
 В тот день, когда Фу Жунцзин потерял 400 миллионов гонконгских долларов, он позвал Фу Гуанчжэна к себе домой и даже ударил его.Именно тогда Фу Гуанчжэн узнал, сколько денег было потеряно. Он не знал, что отец вложил 400 миллионов гонконгских долларов, а его общие активы составляли всего около 1 миллиарда гонконгских долларов. Отец несколько раз давал ему деньги на инвестиции в прошлом и этом годах.
 
 Потеряв эти 400 миллионов, Фу Жунцзин теперь имел только 300 миллионов активов, к тому же это в основном были акции компании и основные средства. На его банковском счете оставалось всего несколько сотен тысяч гонконгских долларов. Этого было недостаточно даже для денежных потоков компании!
 
 “Папа, зачем ты вложил в рубли все свои деньги? Я просил тебя поговорить со старшим дядей, но ты отказался, а теперь обвиняешь меня?”-Фу Гуанчжэн был обижен. Он не имел никакого отношения к этой неудаче. Это не он попросил своего отца инвестировать в фьючерсы.
 
 “Если бы ты не привел сюда этого сопляка, разве он бы меня обманул? 400 миллионов. Это 400 миллионов!”-Голос Фу Жунцзина дрожал.
 
 “Гуанчжэн, сколько у тебя сейчас есть денег? Дайте мне их, иначе отцовская компания будет иметь проблемы с денежным потоком в следующем году.”-сказал старший брат фу Гуанчжэна, Фу Гуанхуй.
 
 “Я только что вложил деньги в новый китайский завод, у меня нет свободных денег. Даже если я продам свои акции в Китае, то смогу собрать только 10 миллионов.”
 
 “У меня есть 20. Но этого недостаточно. Нам нужно по крайней мере 100 миллионов, чтобы компания отца работала гладко.”
 
 “Может, одолжим у старшего дяди?”-предложил Фу Гуанчжэн.
 
 Фу Жунцзин опустил глаза и промолчал. Занять денег у Фу Жунци? Тогда он спросит, куда делись его деньги, и Фу Жунцзину придётся сказать, что он потерял все свои деньги на Форексе?
 
 Фу Жунци уже говорил ему, что Фу Жунцзину лучше не заниматься торговлей на финансовом рынке, но он его не послушал. Теперь он будет вынужден рассказать о своём промахе, если попросит у старшего брата взаймы. Другие братья тоже станут смеяться над ним.
 
 “Нет. Используйте компанию в качестве залога и займите денег у банка!”-Сказал Фу Жунцзин.“Папа, нам лучше занять у старшего дяди, а не в банке. Более того, если наши партнеры узнают, что мы должны банку такую крупную сумму, они не станут продолжать сотрудничество.”-Фу Гуанхуй пытался убедить своего отца.
 
 “Если ты хочешь пойти к своему старшему дяде, иди сам. Я не стану просить его о помощи!!”-сказав это, Фу Жунцзин удалился в свою комнату.
 
 Фу Гуанхуй отвел Фу Гуанчжэня в сторону и спросил его, как Фэн Ю обманул их отца? Что же на самом деле произошло?
 
 Фу Гуанчжэн объяснил всю ситуацию, и Фу Гуанхуй нахмурился. Похоже, это было сделано специально. Он также спросил о взаимоотношениях Фэн Юя с Фу Гуанчжэном. Они были партнерами и хорошо работали довольно долгое время. Зачем Фэн Юю устраивать ловушку для их отца?
 
 Фу Гуанхуй выяснил, что это произошло потому, что Фу Жунцзин приобрел акции Aiwa, которые хотел получить Фэн Ю. Тогда он только покачал головой. Его отец первым поступил неправильно, но Фэн Ю не стоило в ответ так крупно обманывать их отца.
 
 Гонконгскую семью Фу не так-то легко запугать!
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 Фу Жунци спокойно читал газету в кабинете, когда увидел, что в комнату вбежал его племянник, Фу Гуанхуй. Он нахмурился и тут же рассердился. Как его младший брат воспитывал своих детей? Как член семьи Фу может не имеет элементарной вежливости, чтобы просто постучать в дверь?
 
 Прежде чем Фу Жунци успел отругать Фу Гуанхуя, тот выкрикнул нечто такое, что его потрясло!
 
 “Дядя, моего отца обманули на 400 миллионов!”
 
 “Что? Лао Си (способ обращения к четвертому брату) обманули на 400 миллионов? Кто это сделал?”-Сердито спросил Фу Жунци, уже вставая со стула.
 
 Кто в Гонконге посмел связываться с семьей Фу?
 
 “Это Фэн Ю. Напарник Фу Гуанчжэна. Тот парень, который продает увлажнители воздуха.”
 
 “Он? Как он мог обмануть твоего отца?”-Фу Жунци находил это странным. Увлажнители воздуха были довольно прибыльным товаром, и Фэн Ю много заработал на своем законном бизнесе. Зачем ему обманывать людей на деньги? Кроме того, семья Фу помогала ему брать кредиты в гонконгских банках.
 
 Фу Гуанхуй преувеличенно рассказал, как Фэн Ю предложил ему инвестировать в рубли, и как его отец потерял все свои деньги. Закончив объяснять все произошедшее, он добавил: "Дядя, Фэн Ю не имел никакого отношения к семье Фу!”
 
 “Ты говоришь, что Фэн Ю сказал твоему отцу, что у него есть информация, которую он хочет продать? А твой отец получил информацию о том, что рубли подорожают и не дал Фэн Юю ни цента?”
 
 Фу Гуанхуй тоже почувствовал в этом странность. Его отец действительно был неправ, но он думал, что Фэн Ю тоже поступил неправильно, обманывая его отца. Кроме того, речь шла о 400 миллионах!
 
 “Дядя, я же говорил, что отец хотел дать ему 1 миллион долларов, но он отказался.”"Лао Си никогда не торговал фьючерсами на Форекс и не имел никакого опыта. Почему он не спросил меня?”
 
 Фу Гуанхуй не знал, что ответить своему старшему дяде. Он не мог сказать, что отец просто хотел заработать эти деньги сам, в тайне.
 
 “Гуанхуй, а что случилось на самом деле? Пожалуй я лично спрошу у твоего отца. Пойдем к вам домой.”
 
 Фу Жунцзин сидел и злился дома, и хотя он сказал своим сыновьям не просить помощи старшего брата, он знал, что это было бы лучшим решением проблем.
 
 В дверь кабинета постучали. Внутрь вошел Фу Жунци. Фу Жунцзин не хотел сейчас встречаться с братом.
 
 “Лао Си, я слышал, что ты сегодня пропустил завтрак?”
 
 “Старший брат, зачем ты пришёл?”
 
 “Хм, если бы я не пришёл, ты бы продолжил держать меня в неведении?”-Сердито спросил Фу Жунци. - “Гуанчжэн, я слышал, что это ты привел Фэн Юя домой?”
 
 “Дядя, да, это был я. Он сказал, что у него есть информация, которая поможет заработать много денег. Я согласился отдать ему 30% от того, что мы заработаем. Это было очень хорошее предложение, но он хотел 100 миллионов. Поэтому, я отвел его к моему отцу.”
 
 Бах!
 
 Фу Жунци стукнул по подлокотнику дивана: "он хотел 100 миллионов, а ты дал ему 1? С каких это пор наша семья Фу так относится к другим?”
 
 Фу Жунци и раньше покупал информацию у других людей. Но он всегда платил всю сумму, ни центом меньше. Его младший брат знал, что человек хочет получить 100 миллионов, и заставил его рассказать эту информацию. Это означало, что он соглашается заплатить ту сумму, которую хотел Фэн Ю. Это позор для их семьи!Фу Жунцзин был потрясен. После того, как их отец умер, человек, которого он боялся больше всего, был его старший брат. Он всегда хотел стать его преемником, и на этот раз думал, что сможет заработать несколько миллиардов, чтобы показать себя. Но в конце концов потерял все!
 
 "Старший брат, он дал мне ложную информацию и заставил потерять 400 миллионов. Почему ты меня ругаешь?”
 
 “Если бы ты дал ему 100 миллионов, разве он бы дал тебе ложную информацию? Если бы ты пришёл и спросил у меня, разве я бы разрешил тебе ставить такие суммы на рубли? Кроме того, Фэн Ю и Гуанчжэн-друзья, зачем ему обманывать вас?”-Фу Жунци был в ярости. Фу Жунцзин отчаянно пытался найти себе оправдание!
 
 “Откуда мне знать, почему он хотел меня обмануть? Я хотел отдать ему часть своего заработка после того, как получу прибыль.”-Возразил Фу Жунцзин.
 
 “Ты... охх. Гуанчжэн, почему Фэн Ю обманул твоего отца?”
 
 Фу Гуанчжэн посмотрел на отца, а потом на старшего дядю. Он начал говорить: "Возможно из-за того, что папа купил акции, которые хотел Фэн Ю.”“Почему?”-Фу Жунци не понимал, зачем его младшему брату понадобилось приобретать акции, о которых мечтал Фэн Ю.
 
 “Ерунда. Когда это я успел отобрать у него акции? Я купил их на свои собственные деньги, какое это вообще имеет к нему отношение?”-закричал Фу Жунцзин.
 
 “Заткнись! Гуанчжэн, продолжай.”
 
 “Это акции японской компании Aiwa. Фэн Ю попросил меня разузнать побольше об этой компании, потому что хотел купить их акции. Он уже купил более 60% акций у Sony. Но затем отец попросил своих людей связаться с другими акционерами и выкупить их акции. Фэн Ю несколько раз говорил мне, что хочет купить у нас акции Aiwa, но отец отказывался.”
 
 Акции Aiwa? У Фу Жунци сложилось некоторое понимание происходящего. В конце концов, именно он работал с Aiwa над созданием дочерней компании Aiwa в Гонконге. Он и сам проводил исследование этой компании.
 
 “Лао Си, неужели Гуанчжэн говорит правду?”“Все так. Почему я должен продавать ему эти акции только потому, что он этого хочет?”
 
 “Зачем ты вообще купил долю айвы?”-Фу Жунци уставился на Фу Жунцзина. Зачем ему понадобилась доля в компании, которая была по уши в долгах?
 
 “Я думаю, что это хорошая компания. Разве я не говорил тебе, что думаю, что индустрия Walkman в будущем будет хорошо развиваться? Вот почему я купил акции гонконгской компании Aiwa.”
 
 Фу Жунци вздохнул и указал на Фу Гуанчжэна: “объясни!”
 
 “Потому что каждый раз, когда Фэн Ю инвестирует во что-то, он зарабатывает деньги. Я купил у него долю в машиностроительной компании и уже примерно через год вернул свой капитал. Ты должен знать, насколько выгодны его увлажнители воздуха. Мотоциклы, которые он производил, тоже продавались как горячие пирожки. Мы подумали, что эта компания, должно быть, разработала какие-то новые технологии, которые все перевернут. Вот почему отец купил себе долю Айвы. Во всяком случае, цены на акции были низкими, и мы могли позволить себе понести убытки.”
 
 Голос Фу Гуанчжэна становился все мягче. Он чувствовал себя неловко. Как бы то ни было, во всем виноват был его отец.
 
 “Лао Си, что ты хочешь, чтобы я сказал? Я говорил тебе бесчисленное количество раз, что ты должен здраво оценивать вероятную прибыль, когда строишь бизнес. Ты должен ориентироваться на долгосрочную перспективу и никогда не обманывать своих деловых партнеров. Наша семья Фу остаётся одной из самых влиятельных семей Гонконга в течение стольких лет именно благодаря репутации! Кроме того, перед каждой инвестицией ты должен проводить собственное исследование и не принимать поспешных решений. Ты забыл, что я тебе говорил? Тебе не кажется странным, что когда отец был жив, он любил тебя больше всех, но имущества, которое ты унаследовала от него, было не так уж много? Все дело в том, что отец знал, что если он передаст тебе все семейные активы, то будет 50%, что семья Фу заменит семью Ли и 50%, что семья Фу станет банкротом!”
 
 “Отец действительно так сказал?”-Фу Жунцзин не верил словам своего старшего брата.
 
 “Я твой старший брат. С чего бы мне тебе лгать? Гуанчжэн, завтра ты отправишься в город Бин и продашь акции Aiwa Фэн Юю по себестоимости. Не говори ему ничего о проблемах твоего отца.”
 
 “Дядя? Даже если мой отец повёл себя неправильно, Фэн Ю тоже продемонстрировал нам не лучший поступок. Ты даже не вступился за моего отца, но хочешь, чтобы Гуанчжэн продал ему акции Aiwa?”-Фу Гуанхуй был в ярости. Почему его старший дядя помогает чужаку? С чего вдруг семья Фу должна склонить голову перед этим отродьем?
 
 Фу Жунци прищурился и выпустил изо рта сигаретный дым: “просто пойди и скажи ему это... он все поймет и даст нам ответ. Если он не согласится... наша семья Фу ничего не сможет с ним сделать!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/777650
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 Фэн Юю стало очень любопытно, с чего вдруг Фу Гуанчжэн приехал в город Бин и стал искать его.
 
 Рубль продолжал обесцениваться, и даже если Фу Жунцзин не попадется в ловушку, семья Фу должна понимать, что Фэн Ю пытается их обмануть. Фэн Ю продолжал ждать, пока семья Фу отомстит ему, и уже был готов поссориться с ними.
 
 Может быть, Фу Гуанчжэн хотел расспросить его о том, зачем он это сделал? Ну а что ещё это может быть!
 
 ...
 
 “Брат Фэн, почему ты так долго не звонил мне?”-Фу Гуанчжэн тепло приветствовал Фэн Юя, когда они встретились.“А зачем?”-недоумевая спросил Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн улыбнулся. Он вспомнил наставления старшего дяди ничего не говорить о том, что его отец потерял крупную сумму денег.
 
 “О да, брат Фэн, у меня для тебя хорошие новости. Ты же хотел купить акции Aiwa, верно? Мой отец рассказал об этом своему брату, и мы все вместе решили продать их тебе. У нас есть 26%, а их рыночная стоимость составляет около 2,8 млн. Ты согласишься на 3 миллиона долларов?”
 
 Что?
 
 У Фэн Ю отвисла челюсть. Он просил у семьи Фу акции и даже предлогов за них 5 миллионов долларов, но тогда они отказались их продавать. Может, они сошли с ума? Почему они были готовы продать акции всего за 3 миллиона долларов?
 
 Может быть, компания столкнулась с какими-то проблемами, и семья Фу узнала об этом заранее и решила избавить себя от лишних проблем? Или история вдруг изменилась? Может быть, все дело в Sony?
 
 “Брат Фу, почему твой отец вдруг решил продать мне акции?”-Подозрительно спросил Фэн Ю.
 
 “Разве они тебе не нужны? Мой отец передумал, потому что знал, что ты очень хочешь получить акции. Ты хочешь сказать, что они тебе больше не нужны?”
 
 “Конечно, нет. Нужны.”-Фэн Ю немного поколебался, прежде чем ответить. Он понимал, что должен купить эти акции, чтобы получить полный контроль над компанией.
 
 Даже если он потеряет эту инвестицию, то ее сумма составит всего 7 миллионов долларов. Он мог позволить себе такие потери. Самое важное в Aiwa - это их инженеры по НИОКР. Пока они остаются компании, Фэн Ю ничего не потеряет. Это были самые блестящие ученые в отрасли.
 
 Фу Гуанчжэн передал Фэн Юю документ с подписью своего отца: "это контракт. Пожалуйста, просмотри его, вдруг в нем есть какие-либо недочеты.”
 
 Фэн Ю взял контракт у Фу Гуанчжэна и внимательно прочел его. В контракте было всего несколько условий, и никаких поправок не требовалось. Фу Жунцзин уже подписал его.Хм! Разве ты не говорил мне, что передал акции брату Фу Гуанчжэна? Почему они все еще оформлены на твоё имя?
 
 Конечно, Фэн Ю не стал сейчас заниматься этим вопросом. Он подписал контракт и оставил на нем отпечаток большого пальца, сохранив себе оригинал.
 
 “Брат Фу, я сейчас позвоню в банк HSBC, чтобы они перевели деньги твоему отцу.”
 
 Пока Фу Гуанчжэну не позвонили и не сообщили об успешном переводе средств, он ни словом не обмолвился о рублях. Фэн Ю был озадачен. Фу Жунцзин не покупал рубли?
 
 “Брат Фу, твой отец в последнее время следил за рублем?”-Спросил Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн ответил так, как ему сказал Фу Жунци: “я не уверен. Но в последнее время он в плохом настроении.”
 
 В плохом настроении? Это значит, что он купил рубли и потерял деньги. Но Фэн Ю не знал, насколько много он потерял. Судя по тону Фу Гуанчжэна, потерянная сумма была не маленькой.
 
 Но раз Фу Жунцзин потерял деньги, почему он продает мне акции Aiwa? Фэн Ю не мог понять, чего хочет семья Фу.
 
 Фу Гуанчжэн не только продал ему акции Aiwa, но и рассказал о зарубежных продажах увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей. Он даже сказал Фэн Юю, что его отец организовал каналы сбыта в Юго-Восточной Азии для Aiwa Walkman и намерен позволить Фэн Юю управлять продажами на китайском рынке.
 
 Сам Фэн Ю все больше запутывался. Все это приносит ему только пользу. Может быть, семья Фу таким образом извиняется перед ним? Они кажутся слишком искренними, и это не похоже на то, что сделали бы влиятельные семьи Гонконга.
 
 Тогда Фэн Ю вспомнил статью о гонконгской семье Фу в своей прошлой жизни. В ней говорилось, что, кроме старший брат этой семьи имел хорошую репутацию, но другие братья - нет. Фу Жунцзин не стал бы так обращаться с Фэн Юем после того, как тот его обманул.
 
 Подождите-ка. Может быть, это старший брат семьи Фу попросил Фу Гуанчжэна сделать это? Главой семьи Фу должен быть старший брат.“Брат Фу, это отец попросил тебя прийти сюда или кто-то еще?”
 
 Фу Гуанчжэн задумался: "Наконец-то ты задал этот вопрос”: “это было решение моего старшего дяди.”
 
 Это действительно он!
 
 В прошлой жизни Фэн Ю, газеты часто писали о Фу Жунци. Некоторые говорили, что он был очень разборчив в бизнесе, и все его деловые партнеры никогда не теряли денег. Однако кое-кто утверждал, что Фу Жунци был безжалостен и однажды пытался захватить компанию своих партнеров. Но позже все узнали, что это произошло потому, что его партнеры пытались обмануть его, а он им просто отомстил.
 
 Это значит, что Фу Жунци знал, что произошло, и знал, что семья Фу повела себя по отношению к Фэн Ю очень неправильно. Вот почему он продал акции. Теперь мяч на площадке Фэн Юя, и дальнейший исход событий зависит только от него. Он хочет продолжить дружить или стать врагами?
 
 Интересно. Кнут и пряник. Сначала он дал Фэн Ю пряник, и теперь, в зависимости от его поведения, будет решать, бить ли его кнутом!Так как семья Фу была готова извиниться, то Фэн Ю тоже не стал ссориться. В конце концов, семья Фу была действительно хороша в розничном бизнесе. Если он сменит партнера, это будет не выгодно его бренду. Отлично, тогда он должен помочь семье Фу возместить некоторые потери.
 
 Фэн Ю не хотел ссориться с семьей Фу теперь еще и потому, что у него не было достаточно активов и связей. Однако он твёрдо верил, что в течение двух лет он окажется с ними наравне, а лет через пять даже превзойдёт!
 
 Фэн Ю немного подумал и спросил: "брат Фу, твой отец вкладывал деньги в золото? Лондонское Золото?”
 
 “Лондонское Золото?”-Фу Гуанчжэн все еще относился к Фэн Юю настороженно. Выражение его лица сейчас было точно таким же, как когда он обманул отца насчет рублей. Он сделал все, что велел ему старший дядя, а этот Фэн Ю все еще пытается обмануть его?
 
 “Совершенно верно. В прошлый раз, когда я был в Гонконге, я торговал фьючерсами и использовал некоторые рычаги. В итоге я заработал неплохую сумму.”
 
 Инвестиции Фэн Юя в Лондонский золотой контракт уже были полностью оплачены, а вся прибыль была на его счету. Хотя он был консервативен в своих инвестициях и использовал низкое кредитное плечо, он заработал более 100 миллионов долларов.На финансовом рынке, чем больше инвестиции, тем больше прибыль и риск.
 
 Вчера Фэн Ю сходил в банк и увидел, что цены на золото начали падать. Они упали до 377 долларов за унцию. Исходя из его анализа, в конце года должно произойти некоторое движение, и цены на золото вырастут более чем до 385 долларов.
 
 Это будет самая высокая цена на золото за последние годы. По окончании года капиталисты США соберут большой фонд и начнут продавать золото на черном рынке с 500-кратным кредитным плечом. Тогда цены резко начнут падать.
 
 Если сейчас кто-то инвестирует в Лондонское золото, он может получить некоторую прибыль.
 
 Фэн Ю продолжал: "брат Фу, я проанализировал рынок. Чтобы сохранить свою экономику и стоимость рублей, Советский Союз попытается повысить цены на золото. В конце концов, они являются крупнейшим в мире экспортером золота. Я не могу обещать тебе, что цены на золото поднимутся очень высоко, но на несколько дней цены они достигнут отметки в 385 долларов. Но с января следующего года цены на золото упадут до 355 долларов!”
 
 385, 355, разница составляла 30 долларов. Если то, что сказал Фэн Ю, было правдой, то семья Фу может хорошенько заработать.
 
 “Брат Фэн, ты тоже собираешься инвестировать?”-Осторожно спросил Фу Гуанчжэн.
 
 “Конечно. Я поезду в Гонконг во время октябрьских праздников. Можем поехать вместе.”-Фэн Ю улыбнулся.
 
 Фу Гуанчжэн вздохнул с облегчением. Он выполнил задание, данное ему старшим дядей.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/777651
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 1 октября Фэн Ю снова улетел в Гонконг, так как начались школьные каникулы. Фу Жунци был экспертом в области финансовых инвестиций, и Фэн Ю хотел с ним поговорить.
 
 Если Фэн Ю решит устроить бурю на финансовых рынках, он не сможет сделать это в одиночку. Даже Джордж Сорос и Уоррен Баффет действовали не по одному. Чтобы контролировать финансовый рынок, крупные игроки должны объединяться со всеми своими фондами.
 
 Немного раньше Фу Жунци был единственным человеком, который мог соперничать с Суперменом Ли. Однако в 1997 году Фу Жунци понес значительные потери, и их разрыв сильно увеличился.
 
 В дальнейшем Фу Жунци будет продолжать зарабатывать деньги в течение нескольких лет, и его активы увеличатся до десятков миллиардов гонконгских долларов. Но сейчас его активы составляли не более 10 миллиардов.
 
 Инвестиционное предвидение Фу Жунци было не шуткой. За пару лет он увеличил свои активы в несколько раз.Фэн Ю полагался на свои воспоминания из прошлой жизни, чтобы добраться туда, где он был сейчас. Но вот что касается его личных способностей, он не мог сравниться с Фу Жунци.
 
 На этот раз Фу Гуанчжэн снова встречал Фэн Юя в аэропорту совсем один. Однако е в отеле "полуостров" Фэн Ю увидел Фу Жунци и Фу Жунцзина, стоявших у входа.
 
 Они стояли рядом, приветствуя Фэн Юя, и смотря ему прямо в глаза. Многие другие посетители отеля с интересом смотрели на вход. Им было любопытно, кто такой должен приехать, раз даже семье Фу пришлось ждать у дверей. Это был Супермен Ли или губернатор?
 
 Однако они были жутко потрясены, когда увидели входящего молодого парня. Кто этот человек? Почему два члена семьи Фу поджидают его у входа в отель? Может ли этот парень быть сыном какого-нибудь высокопоставленного китайского чиновника?
 
 Должно быть, так оно и было. Ходили слухи, что Фу Жунцзин послал своего сына в Китай и вложил в него более 100 миллионов долларов. На этот раз пришел даже Фу Жунци. Может быть, Фу Жунци тоже хотел инвестировать в Китай?
 
 Семья Фу не боялась, что их инвестиции в Китай конфискует коммунистическое правительство?
 
 ……
 
 “Сяо Ю, я слышал, что ты предсказывал рост цен на золото?”-спросил Фу Жунци во время обеда.
 
 “Именно так. Цены на золото вырастут в течение этого месяца. Советский Союз является одним из крупнейших мировых экспортеров золота, и они хотят продавать свое золото за товары. Когда цены на золото упадут, это сильно повлияет на Советский Союз и другие страны-экспортеры золота. Страны с большими запасами не допустят падения цен. Кроме того, несколько лет назад цены на золото достигли 850 долларов за унцию.……”
 
 Фэн Ю все объяснил, и Фу Жунци кивнул: "ты провёл этот анализ самостоятельно?”Фэн Ю улыбнулся и ответил: “Некоторые вещи я вас сказать не могу, да и вам не следует их знать.”
 
 Фу Жунци посмотрел на Фэн Юя, и заметил, что глазами этот парень совсем не похож на 20-летнего, он скорее выглядел как человек примерно 40 лет.
 
 Этот Фэн Ю очень не прост!
 
 “Ты говоришь, что цены на золото вырастут в течение месяца, а что произойдет потом? Цена стабилизируется или снова упадет?”
 
 “Упадёт.”
 
 “Но почему?”“Потому что международная обстановка изменится, и Советский Союз распадется. Рубль будет продолжать обесцениваться,и на рынке появятся крупные игроки, торгующие золотом. Цены, однозначно, упадут.”
 
 “Основываясь на твоём анализе, как низко упадут цены и сколько времени это займет?”
 
 "Основываясь на нашем... кххк... основываясь на моем исследовании, цены на золото достигнут самой низкой точки в январе, которая составит около 355 долларов или, возможно, даже меньше. Начиная с февраля, произойдет отскок, и цены на золото восстановятся и станут выше 400 долларов. После этого снова начнётся медленное падение.”-Фэн Ю сделал вид, что случайно сказал "наше" вместо "мое".
 
 "За один месяц цена на золото будет колебаться более чем на 50 долларов? Кого ты обманываешь?”-спросил Фу Жунцзин.
 
 Этот Фэн Ю, должно быть, опять врет. Как могут цены на золото так сильно колебаться? Никто и ни одна страна не может манипулировать ценами на золото.
 
 “Лао си, не перебивай! Сяо Ю, раз уж ты это сказал, ты тоже будешь инвестировать?”-Фу Жунци, не моргая, смотрел на Фэн Юя.
 
 “Конечно. Я буду очень много инвестировать.”
 
 “Много-это сколько?”-Снова перебил его Фу Жунцзин.
 
 Фэн Ю показал 5 пальцев: "500 миллионов.”
 
 “500 миллионов?”-Фу Жунци не смог удержаться и снова посмотрел на Фэн Юя. Откуда у этого парня столько денег?
 
 “долларов США.”-Продолжал Фэн Ю.
 
 Вся семья Фу глубоко вздохнула. Даже Фу Жунци был удивлен. У него тоже есть 500 миллионов долларов, но он не мог использовать эту сумму так же спокойно, как Фэн Ю.
 
 “Что? Вы не собираетесь вкладывать деньги в золото вместе со мной?”
 
 Что? Небрежный тон Фэн Юя шокировал Фу Жунцзина. 500 миллионов долларов инвестиций просто так? Может быть, все было именно так, как предполагал старший брат? Фэн Ю был представителем чиновников, которые не хотели лишней известности? 
 
 Если это правда, то не стоит обижать этого парня. Нужно полностью использовать эту возможность, чтобы заработать немного денег обратно.
 
 “А что еще ты посоветуешь, кроме золота?”-Спросил Фу Жунци.
 
 “Китайская Шанхайская фондовая биржа только что открылась, и скоро откроется биржа города Пэн. Акции Китая вырастут, а бычий рынок будет продолжаться до самого июня.”“Я исследую китайский фондовый рынок. Есть ли что-нибудь еще, что ты можешь порекомендовать?"-Китайский фондовый рынок был слишком рискованным.
 
 Черт. Этот старик хочет испытать меня или он слишком жаден? Я уже порекомендовал ему золото и Китай. Этого недостаточно?
 
 Хорошо. Тогда мой следующий прогноз вас точно шокирует!
 
 “В следующем году с января по февраль я буду продавать фьючерсы на сырую нефть.”
 
 “Ты думаешь, цены на нефть упадут?”-Фу Жунци, не отрываясь смотрел на Фэн Юя. Ирак уже вторгся в Кувейт, а Фэн Ю об этом не знает? Вторжение должно было поднять цены на нефть.
 
 “Конечно. Все дело в том, что в следующем январе будет война!”“Война? Какая ещё война?”-Фу Жунци был потрясен. Фэн Ю предсказал нечто более серьезное, чем вторжение Ирака в Кувейт.
 
 “США объявят войну Ираку! Война будет в Персидском Заливе!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/777652
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 Фу Жунци уставился на Фэн Юя и недоверчиво спросил: "США объявят войну Ираку? Как такое вообще возможно?”
 
 “А почему нет? Организация Объединенных Наций хотела, чтобы Ирак вывел свои войска из Кувейта, и даже Советский Союз на это согласился. Однако Ирак отказался. Ведь они хотели заполучить ресурсы Кувейта. Кроме того, если Кувейт станет одной из провинций Ирака, это повлияет на экономику Европы, США, Японии и многих других стран. Это позволит Ираку контролировать цены на нефть. Еще не маловажную роль сыграет то, что США хотели показать Советскому Союзу свои военные способности и увидеть их реакцию.”
 
 Ирак был союзником Советского Союза, и вся их армия была оснащена советским оружием. В противном случае они бы не смогли вторгнуться в Кувейт за один день.
 
 В регионе Персидского залива иракская армия была самой мощной. Но по сравнению с остальным миром Ирак ничего из себя не представлял. Ирак начал войну против Ирана в прошлом, и другие страны никак на это не отреагировали. Однако Кувейт-это совсем другое дело.
 
 “Каждая война влияла на мировую экономику, и на этот раз произойдет то же самое.”-Фэн Ю продолжал вслух анализировать ход войны с разных точек зрения.
 
 “Это маловероятно. Если действительно начнётся война, то цены на нефть должны будут вырасти. В конце концов, нефтяные скважины в ходе войны вероятнее всего будут разрушены, а поставки нефти снизятся. Это соответствует мотиву Саддама Хусейна ограничить поставки нефти и повысить цены."-Фу Жунци не понимал, почему цены должны падать. Если предложение становится меньше, а спрос оставаться прежним, цены растут. Это была базовая экономика.
 
 “В мире много других стран, экспортирующих сырую нефть. Например, Иран, Саудовская Аравия и Советский Союз. Они постараются использовать эту возможность для увеличения добычи сырой нефти. Но вот Европа, США, Япония и другие страны наверняка объединятся, чтобы подавить цены на нефть. Самое главное, обесценивание рубля будет означать то, что подорожает доллар. Когда это произойдёт, цены на сырую нефть, которые напрямую связаны с долларом, упадут!”
 
 Прогноз Фэн Юя был очень смелым и все же разумным, но Фу Жунци все равно не мог в это поверить. Однако с анализом рынка золота он согласился.
 
 Фу Жунци действительно хотел знать, проанализировал ли Фэн Ю все это сам или за ним стояла целая команда. Или эта информация пришла от правительства Китая, а Фэн Ю имел к ней доступ?
 
 “Сяо Ю, ты так хорошо знаком с мировой экономикой. Много ли таких людей, как ты, в Китае?”-Спросил Фу Жунци.
 
 “Много и не только в Китае.”-Фэн Ю улыбнулся. Я позволю тебе гадать о чем идёт речь. Вот только ты никогда не сможешь угадать правильный ответ. Я-тот, кто пережил этот период раньше всех!
 
 “Сяо Ю, что ты думаешь об экономике Гонконга? Во что стоит инвестировать?”
 
 Гонконг? Фэн Ю не ожидал, что Фу Жунци спросит его о Гонконге. Это ведь была самая настоящая игровая площадка семьи Фу. Почему он спрашивает?
 
 Но все же Фэн Ю немного подумал и ответил: “В телекоммуникации и недвижимость.”
 
 Телекоммуникационная отрасль в Гонконге контролировалась двумя мужчинами, носившими одну и ту же фамилию-Ли. Если семья Фу захочет войти в эту отрасль, риск будет слишком высок. Но зато рынок недвижимости был огромен и семья фу могла поработать в этой сфере без каких-либо проблем.
 
 Гонконгцы все еще боялись возвращения Гонконга в Китай. Они думали, что китайское правительство конфискует их активы, и они будут такими же, как китайцы, работая и получая столь же низкую зарплату.
 
 Многие гонконгцы мигрировали в другие страны, такие как Англия, Малайзия и Сингапур. Они могли забрать с собой большую часть своих активов, но что насчет собственности? Если бы все уехали из Гонконга, никто бы не купил их дома!
 
 Хотя рынок недвижимости в Гонконге в последние два года демонстрировал признаки оживления, цены на недвижимость все еще оставались очень низкими. Многие люди предпочитали арендовать дома, а не покупать их в собственность, даже когда они могли себе это позволить.
 
 Фэн Ю тоже задумывался об этом. Если у него будут свободные деньги, он купит несколько участков земли или несколько зданий в Гонконге. В 1995 году стоимость недвижимости возрастет как минимум в два раза.
 
 Это была безопасная инвестиция с высокой отдачей. Однако на неё требовался большой капитал.
 
 “Сяо Ю, ты собираешься инвестировать в Гонконг? Если тебе нужна какая-то помощь, я готов ее оказать.”-Сказал Фу Жунци. Фэн Ю рассказал ему действительно много информации. Несмотря на то, что это считалось расплатой за убытки Фу Жунцзина, Фу Жунци не мог принять такую информацию от Фэн Юя бесплатно.
 
 “Хорошо. Если мне что-то понадобится, я дам вам знать.”
 
 ……
 
 После обеда семья Фу уехала. Тогда Фэн Ю сделал телефонный звонок. Он нанял людей для поиска будущего гонконгского эксперта по торговле золотом. Фэн Ю хотел его завербовать.
 
 “Вы мистер Н? Я не ожидал, что вы так молод."-Хе Чжаоцзи встретился с Фэн Юем, и на несколько секунд был ошеломлен. Он думал, что какой-то бизнесмен хочет создать инвестиционную компанию. Это был бизнесмен из Китая? Он был слишком молод. Неужели у него действительно так много денег?
 
 “Мистер Хе, я не очень люблю объясняться по телефону, поэтому предпочёл встретиться с вами лично. У меня есть средства в размере более 500 миллионов долларов США, и я хотел бы создать инвестиционную компанию в Гонконге, чтобы сделать некоторые инвестиции. Недавно я понял, что на рынке золота все будет идти хорошо, и узнал, что вы являетесь экспертом в этой области. на какую работу вы рассчитываете?”
 
 “Мистер Фэн, вы мне так доверяете?”
 
 “Я должен вас проверить. Я хочу услышать Ваше мнение о предстоящем развитии рынка золота, прежде чем смогу принять решение.”
 
 Даже если вы используете 500 миллионов долларов США для консервативной торговли, годовая прибыль все равно будет не менее 10%. А это 50 миллионов долларов прибыли. Если он управляет инвестиционной компанией, его годовая зарплата должна составлять 500 000 долларов и выше. Это было гораздо больше, чем могла принести самостоятельно торговля золотом.
 
 Но в этой идеи были и недостатки. Некоторые брокеры теряли капиталовложения своего босса и были убиты. Но на этот раз он, Чжаоцзи, решил рискнуть. Он был уверен в своём анализ рынка. Он знал, что сможет помочь своему боссу заработать много денег и получить солидные комиссионные для себя.
 
 Хе Чжаоцзи начинает рассказывать Фэн Юю о своей работе на рынке золота. Фэн Ю внимательно его слушал и не перебивал. Хе Чжаоцзи из прошлой жизни Фэн Юя внезапно прославился где-то в 1990-1991 годах. Он анализировал рынок золота так же, как и Фэн Ю, и имел более чем пятилетний опыт. Этот человек должен работать на меня!
 
 ……
 
 Фу Жунци выслушал мнение своей команды финансовых аналитиков о рынке золота. Они все согласились, что цены будут продолжать расти до конца года, но только некоторые выразили согласие на счёт того, что цены на золото упадут в начале следующего года, прежде чем снова поднимутся.
 
 Что касается падения цен на сырую нефть в начале следующего года, то с этим никто не согласился. Все они были уверены, что если начнется война, то цены на нефть будут только расти!
 
 Фэн Ю предсказывал, что рубль продолжит обесцениваться, что положение Советского Союза ухудшится и США начнут войну. Эти ситуации никто из команды Фу Жунци предсказать эти ситуации.
 
 Если все это действительно случится, то значит, у Фэн Юя действительно мощный источник информации!
 
 Фу Жунци решил подождать и посмотреть на ситуацию. Если все то, что предсказал Фэн Ю, действительно произойдёт, то у семьи Фу будет только один выбор. Они должны будут продолжать дружить с Фэн Юем!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/782870
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 Настроение у Фэн Юя было отличное, ведь он стал обладателем контрольного пакета акций Aiwa. Помимо этого он основал консалтинговую компанию "wind and rain". Когда Уилсон услышал, что у этой компании есть 500 миллионов долларов, он лично стал ее юридическим советником. Фэн Ю также позволил Хэ Чжаоцзи завербовать к себе группу дилеров. Он сказал ему, что общее направление их движений меняться не должно, но он может немного скорректировать цены покупки и продажи. Однако он должен каждый день докладывать об этом Фэн Юю по телефону.
 
 Фэн Ю хотел, чтобы его инвестиции были стабильными. У него было много возможностей заработать деньги в будущем. Если бы Чжаоцзи использовал 100-кратное кредитное плечо, а цены на золото сильно колебались, он мог бы понести огромные убытки.
 
 Если бы у Фэн Юя был только 1 миллион долларов, он бы решился на этот риск. Но имея 500 миллионов долларов, он хотел быть в безопасности. В следующем году цены на золото и сырую нефть будут сильно колебаться, и этого будет достаточно, чтобы Фэн Ю заработал еще несколько сотен миллионов.
 
 Сейчас он нуждался именно в надежных, а не в рисковых спекуляциях.
 
 Фэн Юя не мог снова обмануть семью Фу, так как он вложил 500 миллионов долларов в золотой рынок. Он не стал бы использовать так много средств, чтобы обмануть их. Кроме того, команда Фу Жунци тоже считала, что золото будет продолжать дорожать в течение этого года, и он также много в него инвестировал.
 
 Фу Жунци одолжил Фу Жунцзину 100 миллионов долларов, чтобы компания второго могла бесперебойно работать. Фу Жунцзин также занял некоторую сумму денег у своих знакомых и передал ее Фу Жунци. Он хотел вернуть свои потери.
 
 Фу Жунци вздохнул. Самым важным табу в финансовых инвестициях было смотреть на доходность и игнорировать риск. В одночасье можно стать миллиардером, но также можно и обанкротиться.
 
 На этот раз Фу Жунци все же помог Фу Жунцзину инвестировать деньги. Да и остальным своим двум братьям предложил это дело.
 
 Это было благо для всей семьи. Когда один из членов семьи сталкивается с финансовыми трудностями, остальные могут ему одолжить. А когда одного из них подавляет соперник, все остальные могут бороться вместе!
 
 Отношения Фэн Юя с семьей Фу улучшились, и, как ни странно, именно семья Фу сдалась первой. Фу Жунци был хитрым человеком, и Фэн Ю не мог предсказать, о чем он думал. Но однажды он заставит всю их семью стать его последователями и слушать приказы!
 
 ……
 
 Наступил конец октября. Фэн Ю и Хоу Хайтао приехали в Тяньфу. Кириленко сообщил Фэн Юю хорошие новости. После того как Россия объявила о том, что покидает Советский Союз, руководители советских заводов стали смелее.
 
 Кириленко связался с двумя заводами, которые согласились продавать самолеты Китаю. Один был пассажирский самолет Ту-154 Туполева, а другой-военный самолет Ил-76 Ильюшина. Теперь Советский Союз имел их в избытке. Все эти самолеты были бесполезны, и на них не было покупателей. Однако фабрики все еще их производили. Руководители заводов уже понимали, что Советский Союз распадается, и хотели превратить эти самолеты в наличные деньги.
 
 Туполевский Ту-154 был довольно неплох, так как это был коммерческий самолет. В настоящее время в Китае его рыночная стоимость составляла около 60 миллионов юаней. Что касается Ил-76, то в стране Фэн Юя их было всего несколько штук, и то всем говорили, что они были закуплены в военных целях, но на самом деле они были приобретены для обратного проектирования и имитации. Китай в это время не мог позволить себе покупать большие пассажирские самолеты Boeing. Они стоили больше чем 200 миллионов юаней.
 
 Авиакомпания Sichuan Airlines была основана в 1988 году и в настоящее время все еще использовала небольшие самолеты, такие как Harbin Y-7 и Harbin Y-12. Эти самолеты имели менее 50 посадочных мест, и это не могло соответствовать спросу авиакомпании Sichuan Airlines. С этой проблемой столкнулись все китайские авиалинии. Поэтому авиакомпания уже подала заявку на приобретение более крупных самолетов.
 
 “Директор Хоу, не волнуйтесь. Если эта сделка пройдет гладко, я отдам вам то, что обещал!”
 
 Чтобы предотвратить любые возможные инциденты, подобные неодобрению Администрацией гражданской авиации этой сделки, Фэн Ю взял с собой Хоу Хайтао. Ему нужна защита авиационного завода в Бин-Сити. Ведь Ил-76 был военным самолетом, и даже если его можно было переделать в пассажирский, это все равно могло противоречить правилам.
 
 “Я тебе доверяю. Можешь не волноваться. Я несколько раз встречался с директором авиакомпании "Сычуань" Чэном. Хоть мы и не друзья, но со мной ты не понесешь никаких потерь. Но, менеджер Фэн, твой бизнес становится все больше. Ты уже можешь купить себе даже самолеты!”-Хоу Хайтао не смог сдержать вздоха.
 
 Когда Фэн Ю рассказал Хоу Хайтао об этой сделке, тот сперва подумал, что Фэн Ю шутит. Продавать самолеты? Ты знаешь, сколько они стоят?
 
 Но все так и было. Фэн Ю пообещал ему, что поможет получить технологии двигателей серии "Илишин" и "Антонов". Это слишком сильно соблазнило Хоу Хайтао и он сразу же согласился помочь Фэн Юю связаться с покупателями.
 
 На самом деле в основном благодаря Хоу Хайтао Фэн Ю осмелился сделать это. Просто, если после того, как он купит все самолеты и китайские власти запретят ему их продавать, его деньги пойдут коту под хвост.
 
 ……
 
 “О, директор Хоу, давно не виделись. Кажется, последний раз мы встречались в Пекине? Точно. Где менеджер Фэн? Ты упомянул, что у него есть несколько самолетов для продажи. Почему он не пришёл с тобой?”-Директор Чэн встретился с Хоу Хайтао и пожал ему руку.
 
 Фэн Ю: “......”Я невидимка? Я выше Хоу Хайтао, но ты меня все равно не видишь?
 
 Хоу Хайтао указал на Фэн Юя и представил его: -“директор Чэн, это генеральный директор Тай Хуа Трейдинг, мистер Фэн. Менеджер Фэн, это директор авиакомпании "Сычуань", директор Чэн.”
 
 Директор Чэн пожал Фэн Юю руку. У него было смущенное и озадаченное выражение лица. Сперва он решил, что Фэн Ю-всего лишь секретарь Хоу Хайтао.
 
 “Управляющий Фэн, мне очень жаль. Я вас не узнал. Пожалуйста, присаживайтесь. Сяо... Фэн Тао, пойди и принеси чаю для наших гостей.”-Директор Чэн хотел позвонить Сяо Фэну, но посчитал, что это будет неуважительно по отношению к Фэн Юю. Он не мог обратятся к своему секретарю, назвав его Сяо Тао, так как это оскорбило бы Хоу Хайтао. Он подумал, что ему следовало бы сменить секретаря, или же попросить его сменить фамилию.
 
 “Пойдем, покурим.”
 
 Фэн Ю махнул рукой: "Спасибо, но я не курю.”
 
 “Менеджер Фэн, я слышал от директора Хоу, что вы имеете возможность приобрести самолет по низким ценам?”-Спросил директор Чэн.
 
 Фэн Ю улыбнулся. Чем более нетерпелива была другая сторона, тем выше были шансы на успех сделки.
 
 “Конечно. В настоящее время у меня есть две модели. Один-Ту-154 Туполева, а другой-Ил-76 Ильюшина. Я гарантирую, что все самолеты новые. Первый - коммерческий пассажирский самолет, а второй может использоваться как в военных, так и в коммерческих целях. Помимо этого я могу сделать некоторые модификации в соответствии с вашими требованиями.”
 
 Глаза директора Чэна засверкали. Все это были большие пассажирские самолеты. Они были по меньшей мере в 3 раза больше, чем его нынешний флот.
 
 “А какая цена?”
 
 “Директор Чэн, какова ваша идеальная цена и сколько самолетов вам нужно?”-Фэн Ю улыбнулся и посмотрел на директора. Он хотел знать, сколько предложит этот человек. Какую бы цену он ни предложил, Фэн Ю все равно получит прибыль. В конце концов, он купил эти самолеты за мизерную цену.
 
 "Мне нужно 5 самолетов, 3 Ту-154 Туполева и 2 Ил-76 Ильюшина. Я готов предложить в общей сложности 250 миллионов юаней.”-Директор Чэн некоторое время колебался, прежде чем назвать Фэн Юю цену, которая, по его мнению, была очень низкой.
 
 Если бы это была рыночная цена, самолеты стоили бы почти 400 миллионов.
 
 Фэн Ю произвел мысленный подсчет. 250 миллионов юаней, тогда его прибыль составит более 80. Но он считал, что это не самая высокая цена, которую могут предложить Сычуаньские авиалинии. Они должны быть в состоянии заплатить сумму и побольше.
 
 “Директор Чэн, вы что, смеетесь надо мной? 2 Ил-76 Ильюшина обойдутся более чем в 200 млн. Если исходить из рыночной стоимости, то эти 5 самолетов должны стоить примерно 400 млн. Я вижу в Вас друга директора Хоу и рассматриваю это как поддержку стране, поэтому я хочу 350 миллионов. Вы пока что можете подумать.”
 
 Авиакомпания Sichuan Airlines была очень амбициозна, раз решилась купить сразу 5 самолетов. В предыдущей жизни Фэн Юя кто-то заработал почти 100 миллионов юаней, продав 4 самолета Ту-154 Туполева. Если бы Фэн Ю не смог получить хотя бы столько же, то это стало бы пустой тратой его возрождения!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/782871
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 Хоу Хайтао медленно потягивал чай, пока директор Чэн и Фэн Ю вели переговоры о цене. Он не собирался вмешиваться. Фэн Ю пригласил его с собой, чтобы он просто представил покупателя.
 
 На самом деле, 350 миллионов юаней были уже очень дешевой ценой для директора Чэна. Но Хоу Хайтао сказал ему, что Фэн Ю всегда продаёт все по очень низким ценам. Поэтому он решил торговаться дальше.
 
 Кроме того, он был уверен, что его руководство одобрит цену меньше чем 300 миллионов юаней. Но Фэн Ю, похоже, был на это не согласен.
 
 “Директор Чэн, на эти самолеты ушла большая часть моего капитала. Как вы можете позволить мне заработать так мало? 330 миллионов юаней. Я отдаю вам эти самолеты без выгоды для себя.”
 
 Директор Чэн посмотрел на Фэн Юя. Кого ты пытаешься обмануть? 300 миллионов юаней? Хотя он не знал действительной стоимости самолетов, он знал, что она не такая высокая.“Управляющий Фэн, 300 миллионов-это самое большое, что мы можем предложить. У Сычуаньских авиалиний нет столько денег. Даже чтобы найти 300 миллионов нам придётся привлечь средства из штаба гражданской авиации. Поблизости есть руководитель из штаб-квартиры, и если вы согласитесь на 300 миллионов, мы сможем быстро оформить документы.”
 
 У того штаба есть лидер? Фэн Ю посмотрел на Хоу Хайтао. Тот покачал головой.
 
 “Директор Чэн, почему бы вам не пригласить сюда лидера? Может быть, после того, как я поговорю с ним, я соглашусь на эту цену.”
 
 У Кириленко было более 5 самолетов. Все зависело от того, сколько из них Фэн Ю сможет продать. Теперь не только авиакомпании Сычуаня нуждались в больших пассажирских самолетах, но и все остальные.
 
 Если бы руководитель Управления гражданской авиации мог подписать контракт на закупку с Фэн Юем, то он бы согласился на более низкие цены.
 
 Если бы он мог заработать 10 миллионов за самолет, то за 10 самолетов заработал бы 100. К тому же, себестоимость Фэн Юя была намного ниже рыночной, как его прибыль за один самолет могла составить всего 10 миллионов?
 
 Директор Чэн сделал паузу. Что ты имеешь в виду? Ты хочешь поговорить с лидером из штаба? Почему ты так высокомерен по отношению ко мне?
 
 Хоу Хайтао неожиданно добавил: "Фэн Ю мог бы продать вам более 5 самолетов. Он может найти любое количество, которое вам нужно.”
 
 Глаза директора Чэна тут же расширились. Какое бы количество мы ни хотели? Как может бизнес этого молодого парня быть таким большим?
 
 “Пожалуйста, подождите здесь и насладитесь чаем. Я скоро вернусь.”
 
 Через 10 минут директор Чэн открыл дверь, и вместе с ним в комнату вошел мужчина лет 50-60. Когда Хоу Хайтао увидел его, он немедленно встал.
 
 “О, как же так вышло, что это ты?”
 
 “Сяо Хоу? Когда Сяо Чэн сказал мне, что ты здесь, я подумал, что он шутит. Зачем ты пришёл?”
 
 Сяо Хоу? (Так же произносится слово маленькая обезьянка) Фэн Ю чуть не начал смеяться. Хоу Хайтао было около 50 лет, но его все еще называли маленькой обезьянкой? Почему бы не позвонить Сунь Укуну?
 
 “Менеджер Фэн, позволь представить тебе моего бывшего руководителя, шефа Чэня. Он был нашим директором авиационного завода в Бин-Сити. Позже его перевели в штаб Управления гражданской авиации на должность заместителя начальника.”
 
 Итак, Хоу Хайтао был его бывшим подчиненным. Неудивительно, что он пришел в такой восторг, когда увидел шефа Чэня.
 
 “Вождь Чэнь, зовите меня Сяо Фэн.”
 
 “Я буду обращаться к вам как к менеджеру Фэну. Я слышал, что вы здесь для того, чтобы заключить сделку. Вы можете достать дешевые самолеты из Советского Союза?”-Вождь Чэнь улыбнулся.“У меня есть нескольких друзей в Советском Союзе, и моя компания занимается международными сделками. Мы импортируем достаточно много продукции Советского Союза. Директор Хоу очень хорошо знаком с моей компанией. Мой советский друг сказал мне, что у них есть две модели самолетов для продажи и он хочет, чтобы я помог ему найти покупателей. Цены будут разумными и намного дешевле, чем по рыночному курсу.”
 
 “Неужели? какие модели?”
 
 Фэн Ю представил обе модели, и директор Чэн рассказал шефу Чэню о рыночной стоимости каждой.
 
 “Менеджер Фэн, сколько самолетов вы сможете достать?”
 
 “А сколько вам нужно?”- Глаза Фэн Юя засияли. Штаб-квартира Управления гражданской авиации намеревалась осуществить массовую закупку.
 
 Китай в это время развивал свою авиационную промышленность и ощущал нехватку крупных пассажирских самолетов. Однако авиационные заводы Китая могли производить только небольшие самолеты, и у них не было современных технологий для производства больших пассажирских самолетов. Даже в будущем Китай не будет располагать такими технологиями. Их будет нужно закупать в других странах.На самом деле Китай занимался исследованиями больших самолетов, но больше именно военно-транспортных. Они не сосредотачивались на коммерческих пассажирских.
 
 Шеф Чэнь пришел в восторг, когда услышал, что Фэн Ю может достать большие пассажирские самолеты из Советского Союза. Он хотел узнать у Фэн Юя, сколько именно самолетов он может привезти. Но вместо этого Фэн Ю спросил его, сколько ему нужно? Что он имеет в виду? Ты сможешь получить любое количество самолетов, сколько бы мне не было нужно?
 
 “Менеджер Фэн действительно умеет работать по-крупному. Мне нужно 20 самолетов. Это возможно?”
 
 “Не проблема. Когда они вам нужны?”-Фэн Ю был вне себя от радости. 20 самолетов! Это был большой заказ.
 
 Если сделка состоится, Фэн Ю и Кириленко отлично заработают. Кириленко сказал, что эти два авиационных завода имеют в общей сложности 26 самолетов и еще несколько находятся в процессе производства. Хотя заводы были готовы продать Кириленко только 6 самолетов, он сказал Фэн Юю, что если договорившись о цене, он сможет забрать все. Если есть время, они смогут продать даже все 30!
 
 Шеф Чэнь был в шоке. Фэн Ю мог достать 20 самолетов? Он думал, что этот парень продаст им максимум штук 10, и тем самым хотел преподать Фэн Юю урок. Молодые люди не должны лишний раз хвастаться. Но похоже, что 20 самолетов действительно не были для него проблемой.“Великий" уже упоминал в прошлом, что Китай будет развивать авиационную промышленность, и после этого штаб-квартира Управления гражданской авиации создала 6 авиакомпаний. Сычуаньские авиалинии, китайские Восточные авиалинии, Эр Чайна, Шанхай Эйрлайнс, китайские Южные и Хайнаньские авиалинии. Все эти авиакомпании имели международные маршруты и нуждались в больших пассажирских самолетах.
 
 Они были частными, но все еще находились под управлением штаб-квартиры китайской администрации гражданской авиации. Они не располагали достаточными средствами для приобретения новых самолетов и нуждались в получении средств из штаб-квартиры.
 
 Если этот менеджер Фэн привезёт дешевые пассажирские самолеты, то авиакомпании смогут прекратить свои переговоры с Европой и США. Если есть доступные и хорошие самолеты, зачем тратить деньги, чтобы купить более дорогие?
 
 “Какова самая низкая цена на Ту-154 Туполева и Ил-76 Ильюшина?”-Спросил шеф Чэнь.
 
 “Если вы берёте 10 и выше, то Ту-154 будет стоить 45 млн юаней, а Ил-76 - 80 млн. Вместимость Ту-154 составляет от 150 до 180 мест. Ил-76 может вместить до 200 пассажиров, или же можно добавить большой грузовой отсек.”
 
 Фэн Ю чуть ли не кричал в своем сердце. Поторопись и соглашайся. Эта цена была уже на 30% ниже. Вы должны принять решение прямо сейчас.Директор авиакомпании "Сычуань" Чэн был вне себя от радости. Цена, которую Фэн Ю запросил сейчас, была намного ниже, чем раньше.
 
 “Цены все еще немного высоковаты. У меня есть предложение. Менеджер Фэн, я поговорю с руководителями и дам вам ответ через несколько дней.”-Сказал шеф Чэнь. Он не согласился на сделку на месте, как директор Чэн.
 
 “Не проблема. Но, пожалуйста, поторопитесь. Ситуация в Советском Союзе очень запутанная, и мой друг воспользовался этой внезапной возможностью, чтобы быстро купить самолеты. Теперь я боюсь, что вы не сможете перекупить их за столь низкую цену.”-Фэн Ю начал давить на шефа Чэня.
 
 Хотя он еще не завершил сделку с авиакомпанией "Сычуань", он все еще был взволнован. Это был большой заказ со стороны штаба Управления гражданской авиации. Фэн Ю станет еще богаче!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/782872
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 “Фэн, мне нужно сообщить тебе две новости.”-Взволнованно сказал Кириленко по телефону.
 
 “Брат Ки, только не говори мне, что одна хорошая, а другая плохая.”
 
 “Нет, одна хорошая, а другая еще лучше. Ха-ха-ха"-Кириленко говорил так, словно подпрыгивал от радости.
 
 Фэн Ю почувствовал облегчение, услышав, что не было никаких плохих новостей. Теперь ему стало интересно, что это новости были у Кириленко, что он позвонил лично."Первая новость-завод согласился доработать Ил-76 по твоей просьбе, и они сделают это бесплатно!”Фэн Ю улыбнулся. Это была действительно хорошая новость. Если бы Ил-76 не был доработан перед отправкой, то могли бы возникнуть некоторые проблемы. Коммерческие и военные самолеты имели совершенно разные структуры! Кроме того, авиакомпании нуждались в пассажирских, а не в военных грузовых самолетах. Фэн Ю уже даже начал беспокоиться, что если самолеты отправят в Китай без изменений, авиационным заводам придётся доделывать все самим. Даже на авиационном заводе города Бин эффективность для этого была слишком низкой.
 
 “Это замечательно. Не беспокойся. На этот раз я получил большой заказ, и мы сможем заработать много денег.”
 
 “Хахаха. На этот раз мне не нужны деньги. Мне нужны китайские товары. Позже я дам тебе список того, что мне нужно, и ты сможешь взять с меня соответствующую плату. Но на этот раз количество товаров будет значительным, и военный поезд, возможно, не сможет их перевезти. Будет ли это проблемой?”
 
 Когда рубли резко упали, предметы первой необходимости в Советском Союзе становились все дороже и дороже. Спрос на них значительно превышал предложение. Советские авиационные заводы не хотели денег. Им нужны были товары. Кириленко знал, что стоимость рублей падает, а товары становятся дороже.
 
 “Никаких проблем! Я займусь перевозкой."-Фэн Ю был уверен, что он может попросить штаб-квартиру Управления гражданской авиации помочь ему урегулировать транспортировку. Они найдут железнодорожные вагоны. Это обычный большой заказ повседневных вещей. У Фэн Юя было много партнеров, и у него были деньги. Он не беспокоился о том, как перевезти товар.
 
 Более того, на этот раз количество было большим, а значит стоимость будет ниже. Он уже сказал Ву Чжигану, чтобы тот связался с поставщиками и велел им запастись товарами. Эта сделка станет крупнейшей в истории Китая и будет занесена в учебники истории!“Вторая новость еще лучше! Я связался с несколькими горнодобывающими предприятиями, и они заинтересовались в продаже акций. Шахтеры тоже согласились. На этот раз мы наверняка сможем приобрести несколько крупных шахт!”-По тону Кириленко было понятно, что он очень взволнован.
 
 Услышав его слова, Фэн Ю тоже разволновался. Владельцы шахт в будущем, особенно в России, были сплошняком магнатами. Более того, шахты Советского Союза были богаты полезными ископаемыми, а технологии добычи у них были одними из лучших в мире. Они смогут начать добычу, как только приобретут шахты. После распада Советского Союза шахты будут приносить огромную прибыль!
 
 В Китае в будущем будет высокий спрос на полезные ископаемые, и если Фэн Ю сможет их импортировать из других стран, он будет получать хорошую прибыль, а его бизнес в Китае получит некоторые поблажки от государства.
 
 “Брат Ки, ты еще помнишь, что я тебе говорил? Подпиши договор, но задержи платежи.”-Напомнил Кириленко Фэн Ю. Чем позже будут произведены платежи, тем меньше они потратят.
 
 “Будь уверен, я все помню. Я использовал доллары в банке в качестве страхового депозита, чтобы договориться. Как ты уже говорил, мы предложим более высокие цены, но я не буду производить никаких платежей в этом году.”-Гордо сказал Кириленко.
 
 Подписание контрактов в Советском Союзе будет осуществляться в рублях. Теперь, даже если они предложат владельцам шахт удвоить цену, к следующему году рубли обесценятся в несколько раз. Реальная сумма, потраченная Кириленко, станет гораздо меньше. Если бы не он, многие из этих шахт приобрели американцы!У Кириленко было несколько преимуществ. Во-первых, он был советским человеком, и для владельцев шахт он был своим. Во-вторых, Кириленко предлагал более высокие цены. Эти жадные американцы намеренно подавляли предлагаемые ими цены, видя, что положение в Советском Союзе ухудшается. Они охотно хотели этим воспользоваться. А Кириленко, свою очередь, не только не воспользовался сложившейся ситуацией, но и предложил больше, чем ожидали владельцы.
 
 Более того, у Кириленко была хорошая сумма долларов в банке, и это только еще больше убедило владельцев шахт. Кириленко не обманывал их, он действительно мог позволить себе такие затраты. Наконец, отец Кириленко был одним из любимцев Ельцина. Он дал войскам Ельцина гораздо больше военных припасов, чем было у других армий. Таким образом, Ельцин стал могущественнее, а отец Кириленко-авторитетнее.
 
 С таким количеством преимуществ Кириленко спокойно подписал соглашение о намерениях с несколькими владельцами шахты. Ему оставалось только уточнить цену и дату оплаты. Если бы он не намеревался задержать выплаты, он бы уже покончил с этим делом.
 
 “Брат Ки, не беспокойся о деньгах. Свяжись с другими владельцами шахт и купи каждую, которую сможешь найти. Я обещаю тебе, что мы не понесем никаких потерь. Ты можешь мне доверять.”
 
 Фэн Ю кричал в своем сердце: -“брат Ки, почему ты не говоришь мне, что у тебя недостаточно денег, и не позволяешь мне стать акционером? Поторопись и скажи. Если ты сделаешь это сейчас, я немедленно соглашусь. Даже не думая!”“У меня может не хватить на это денег. Не могли бы ты мне одолжить?”Фэн Ю: “……”
 
 Я посоветовал тебе купить шахты и сказал, что если у тебя не хватит денег, дать мне знать. Я хотел с тобой сотрудничать. Я хотел стать акционером. Почему ты просишь у меня в долг?
 
 “Брат Ки, я тоже хочу сделать инвестиции со своей стороны. Почему бы тебе не купить шахты, а мне не инвестировать в твою компанию? Я буду владеть всего лишь долей и не буду вмешиваться в твои шахтные дела.”-Фэн Ю чуть ли не потерял дар речи. Он не знал, притворяется ли Кириленко или он действительно дурак, поэтому решил быть с ним откровенным.
 
 Кириленко обернулся и посмотрел на отца, желая получить совет. Сенченко кивнул, чтобы Кириленко согласился.
 
 Он позвонил Фэн Юю сегодня тоже благодаря идее Сенченко. Этот мужчина на самом деле не любил Кириленко, потому что этот парень не хотел служить в армии и только и делал, что болтался с остальной молодежью. Сенченко считал, что Кириленко совсем на него не похож.
 
 Однако после того, как Кириленко начал торговать с Китаем и заработал себе целое состояние, Сенченко, наконец, полюбил своего сына. Он подумывал о том, что его военный статус может перейти к старшему сыну.Кириленко рассказал Сенченко об анализе Фэн Юем распада Советского Союза, и о том, что Ельцин станет будущим лидером России. Фэн Ю также советовал Сенченко присоединиться к фракции Ельцина ради своей же выгоды. Именно из-за этого он стал хорошо относиться к своему младшему сыну.
 
 Сенченко также проанализировал текущую политическую ситуацию и обнаружил, что она соответствует тому, что утверждал Фэн Ю. Он находил еще более удивительным то, что некоторые из предсказаний Фэн Юя уже сбылись!
 
 Последний его прогноз относительно обесценивания рубля заставил Сенченко доверять Фэн Юю даже больше, чем Кириленко. Он хотел еще больше повысить свой ранг в армии, и ему были нужны аналитические способности этого парня. Он хотел иметь более близкие отношения с Фэн Юем, а не с Кириленко.
 
 Фэн Ю хотел получить долю в шахтах? Это было ничто. Теперь многие государственные предприятия в Советском Союзе были реорганизованы в акционерные общества. Раз он хотел всего лишь долю, почему бы им не договориться? Сенченко велел Кириленко согласиться, даже если Фэн Ю захочет получить контрольный пакет акций!
 
 До тех пор, пока этот человек сможет давать ему такие же советы, как и в прошлые разы, их семья не понесет никаких потерь!
 
 Почему он вообще должен беспокоиться о том, что у него недостаточно денег, имея власть?...
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/782873
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 “Директор Хоу, что вы сказали? Люди из гражданской авиации здесь, в городе Бин? Они хотят поговорить о закупке самолетов? Хорошо.”
 
 Фэн Ю только что закончил обедать и играл в игры с Вэнь Дунцзюнем, когда ему внезапно позвонил Хоу Хайтао и попросил зайти в офис. Там же находилась группа по закупкам гражданской авиации.
 
 В последний раз, когда Фэн Ю и Хоу Хайтао были в авиакомпании "Сычуань Эйрлайнз", они всего лишь обсуждали их намерение приобрести самолеты. Количество и цены не были окончательно определены даже после того, как вождь Чжао присоединился к обсуждению. Авиакомпания "Сычуань Эйрлайнз" не предоставила Фэн Юю никаких ответов. Таким образом, он и Хоу Хайтао мгли только вернуться в город Бин и ждать новостей.
 
 Авиакомпания получила приказ прекратить все переговоры с Фэн Юем. Штаб-квартира сделает массовую закупку, чтобы снизить цены.
 
 Фэн Ю испытал шок, когда вошел в кабинет Хоу Хайтао. Он весь был в думы. Черт возьми, неужели начался пожар?Тогда он напряг глаза и увидел, что в кабинете полно народу. Внутри было не меньше дюжины мужчин. Штаб-квартира послала довольно большую группу для переговоров.
 
 “Управляющий Фэн, идите сюда. Шеф Чэнь и остальные только что приехали. Вообще-то я хотел позвонить вам завтра утром, но все присутствующие посчитали, что было бы лучше завершить сделку как можно скорее.”
 
 “О, вы, должно быть, торговый агент Тай Хуа, менеджер Фэн. Пойдемте, покурим. Бренд Panda. Самые лучшие.”
 
 “Выкурите лучше мою сигарету. Это бренд Zhonghua. Лучшие сигареты Китая.”
 
 “Мои тоже совсем не плохи. Чжунхуа. Пойдемте, управляющий Фэн, покурим.”
 
 ……
 
 За несколько секунд крайней мере, примерно 8 рук протянулись к Фэн Юю. В каждой было по сигарете. Он даже мог выбрать.
 
 “Извините, но я не курю.”-Фэн Ю вежливо отказался от их предложения. Он повернулся к Хоу Хайтао и почувствовал, что что-то не так.
 
 Краем глаза Фэн Ю увидел, как директор Чэн и шеф Чэнь обменялись взглядами. Черт. Они сделали это нарочно. Директор Чэн знал, что он не курит, и, должно быть, сообщил об этом остальным. Значит, они намеренно накурили на всю комнату.
 
 Черт. Они хотят воспользоваться мной. Столь маленькие фокусы для меня сущий пустяк!
 
 “Секретарь Сюй, почему вы не подали чай? И, пожалуйста, включите вентилятор. Вся комната в сигаретном дыму. Вы хотите, чтобы лидеры страдали?”-говоря это, Фэн Ю подошел открыть окна.
 
 Был уже почти конец октября, и начинало холодать. Особенно в городе Бин, ночью температура наружного воздуха могла достигать менее 10 градусов по Цельсию.Вжууууххх...
 
 В комнату ворвался порыв холодного ветра. Фэн Ю увидел, что секретарь не включил обычный вентилятор, а отошел в угол кабинета и достал оттуда вентилятор без лопастей. Он включил его на максимальную мощность и повернул в сторону всех присутствующих.
 
 Группа лидеров возраста примерно 50 лет была просто шокирована.
 
 Было чертовски холодно, но Фэн Ю все равно открыл окна и двери, да еще и включил вентилятор!
 
 Ты молод и сможешь выдержать такую температуру. Но мы все уже старики.
 
 “А? Чего это вы все потушили сигареты?”-Фэн Ю спрашивал об очевидном. Они все положили руки в карманы, и не переставали дрожать.Директор Чэн смущенно улыбнулся: "менеджер Фэн, сегодня очень холодно. Зачем ты открыл окна?”
 
 “Сигареты могут повлиять на здоровье. Вы можете продолжать курить, но мне нужен только свежий воздух.”-У Фэн Юя было искреннее выражение лица. Он выглядел так, будто уважает лидеров и не возражает против их курения.
 
 “Кхкхк...... Давайте закончим курить. Сяо Сюй, выключи вентилятор и закрой окна. Дыма больше нет. А еще налей нам горячего чая.”
 
 Сяо Сюй только что вернулся с чаем Фэн Юя, когда увидел, что вожди дрожат, поджав шеи. Он едва смог удержаться от смеха. Разве наш директор Хоу не говорил, чтобы вы прекратили использовать такие глупые трюки с Фэн Юем? Он был в этом искуснее вас.
 
 “Менеджер Фэн, позвольте мне представить вас всем. Вы уже встречались с директором Чэном и шефом Чэнем раньше. А это начальник отдела Лю. Это главный Ма...... Это директор Чжан.”
 
 Фэн Ю встал и пожал каждому руку. Перед ним сидели представители всех 6 авиакомпаний. Неудивительно, что здесь было так много людей.Похоже, что все 6 авиакомпаний хотели приобрести более крупные самолеты. Если бы каждая купила по 2 самолета, то в итоге получилось бы 12. А если бы все авиакомпании купили по 5, как Sichuan Airlines, то Фэн Ю продал бы целых 30. Этот заказ был бы огромным!
 
 Фэн Ю сдерживал свое волнение, стараясь не показывать его на лице. Он вел себя так, словно эта сделка его совершенно не волновала.
 
 Лидеры авиационной промышленности переглянулись. Этот Фэн Ю совсем не казался взволнованным, когда пожимал им руки. Они были авторитетными людьми, а их статус был эквивалентен статусу провинциального чиновника.
 
 Однако молодого парня Фэн Юя, это, похоже, совсем не трогало. Судя по всему, он уже привык встречаться с лидерами и официальными лицами.
 
 Фэн Ю продолжал молчать. Он просто сидел и медленно потягивал чай.
 
 Все лидеры были сбиты с толку. Разве у Фэн Юя не было много самолетов из Советского Союза, которые он хотел продать? Почему он молчит?Так вот, тот, кто заговорит первым, окажется в невыгодном положении. Эти люди пришли сюда, чтобы купить самолеты, но они хотели, чтобы Фэн Ю говорил первым. Таким образом, они смогут одержать верх в переговорах. Однако Фэн Ю никуда не спешил.
 
 “Кхе-кхе... менеджер Фэн, я попросил представителя всех здешних авиакомпаний обсудить продажу ваших самолетов. почему бы вам не рассказать им о самолетах и ценах.”-Шеф Чэнь нарушил молчание. Он терпеть не мог тишину.
 
 Фэн Ю поставил свою чашку на стол и ответил: “я уже называл вам свои условия. Только не говори мне, что они их не знают.”
 
 Глядя на улыбку Фэн Юя, шеф Чэнь немного смутился и начал злиться. Это они были тут главными, с каких это пор им приходится так вежливо разговаривать с обычными бизнесменами?
 
 “Ты можешь сказать это еще раз.”-повторил шеф Чэнь.
 
 “Еще раз? Ну хорошо. Туполев Ту-154 - 600 миллионов за каждый, а Ильюшин Ил-76- 100 миллионов за каждый. Сколько вам нужно?”-Фэн Ю скрестил ноги и начал ими потрясается.Прежде чем шеф Чэнь успел что-то сказать, директор Чэн начал говорить первым: “менеджер Фэн, это не совсем то, что ты говорил мне при нашей последней встрече. Почему сейчас цены так сильно выросли?”
 
 Фэн Ю взглянул на директора Чэна: "а что я вам говорил на нашей последней встрече? Я уже и забыл.”
 
 Забыл……
 
 Директор Чэн: “……”
 
 С этим парнем было совсем нелегко. Похоже, что Администрация гражданской авиации не извлечёт никакой выгоды из этой сделки.
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 Вождь Чэнь посмотрел на Хоу Хайтао. Тот не хотел вмешиваться, но все же вставил своё слово: “менеджер Фэн, это не посторонние, а шеф Чэнь был моим предшественником. Все эти люди-мои друзья. Просто сообщи им реальные цены на самолет.”
 
 Фэн Ю взглянул на Хоу Хайтао. Эти люди не были посторонними? Ты говоришь так, будто вы с ними хорошие друзья. Почему ты молчал, когда мы были в авиакомпании "Сычуань"?
 
 “Дайте мне знать, сколько самолетов вам нужно? В настоящее время у меня есть только эти две модели. Конечно, если у вас есть что-то на примете, вы тоже можете дать мне знать. Когда Советский Союз разрешит экспортировать другие модели, я могу связаться с их заводами и сообщить вам цену.”
 
 Лидеры посмотрели друг на друга, и первым заговорил директор авиакомпании “Сычуань”:-"менеджер Фэн. В настоящее время нас интересуют именно эти две модели. Сейчас мы не планируем закупать что-то еще. Однако, если у вас есть лучшие предложения, вы можете нам об этом сообщить. Мы, 6 авиакомпаний, намерены приобрести 20 Ту-154 и 12 Ил-76. Сколько это будет стоить?”
 
 Фэн Ю чуть не запрыгал от радости. Этот заказ оказался более крупным, чем он ожидал. Китайская авиация, должно быть, будет развиваться быстрее, чем в его предыдущей жизни.Первоначально они планировали приобрести самолеты у всемирно известного авиастроительного концерна Boeing. Однако каждый из их самолётов стоил более 200 миллионов юаней.
 
 У Фэн Юя было для них гораздо более лучшее предложение, и один самолет стоил 1/4 самолета Boeing. Хотя Ту-154 нельзя было сравнить с самолетами серии Boeing 7, стоимостной показатель эффективности Ту-154 был выше, чем у конкурента.
 
 Штаб Управления гражданской авиации немедленно приказал всем авиакомпаниям прекратить переговоры с Boeing. Они должны были выбрать лучше сделку. Даже те авиакомпании, которые хотели заказать себе самолеты с Airbus, тоже обратились в штаб-квартиру Управления гражданской авиации, заявив, что они хотят приобрести советские самолеты у Фэн Юя.
 
 Хотя Airbus был гораздо крупнее, и по производительности лучше Boeing, у них не было готовых запасов. Сделав заказ сейчас, они будут вынуждены ждать по меньшей мере год.
 
 Советские самолеты были дешевле и уже были готовы. Авиакомпания также могла бы продемонстрировать свою поддержку Администрации гражданской авиации.
 
 Благодаря объединению авиакомпаний, число самолетов, которые они намеревались приобрести, стало больше. Даже Shenzhen Airlines, которые изначально не собирались покупать самолеты, тоже заказали 3 штуки.Фэн Ю потер подбородок и задумался о ценах, которые сообщил ему Кириленко.
 
 "Ту-154 - 42 млн юаней за самолет, Ил-76, - 78 млн юаней. Это примерно 70% от рыночной цены, и это самая низкая цена.”-Сказал Фэн Ю.
 
 Все люди знали о цене, которую хотел получить Фэн Ю. Даже несмотря на то, что нынешние цены были несколько ниже, они понимали, что все еще можно немного поторговаться. Кроме того, они сделали большой заказ, и должны были получить больше скидки. Все совсем позабыли, что при переговорах с Boeing и Airbus у них не было никаких скидок!
 
 “Управляющий Фэн, как вы будете оформлять документы на продажу самолетов?”-Спросил кто-то.
 
 Наконец-то. Эти люди хотят использовать свои трюки, чтобы заставить его сделать большую скидку. Фэн Ю ожидал этого и раньше, поэтому он просто взглянул на Хоу Хайтао. Теперь твоя очередь действовать!
 
 Тот увидел, что Фэн Ю пристально на него смотрит, и сказал: "кхе... наш авиационный завод города Бин уладит все с документами.”Что?!
 
 Перемены происходили слишком быстро. Полчаса назад Хоу Хайтао говорил им, что поможет снизить цены. Однако теперь он окончательно нарушил их планы. Они не ожидали, что это произойдет.
 
 Все сердито уставились на Хоу Хайтао. Что тебе такого дал этот Фэн Ю?
 
 А он действительно ему кое-что предложил. Он дал ему не только технологии двух авиационных двигателей, но и два образца двигателей для исследования на авиационном заводе.
 
 Все это было бесплатно. Фэн Ю потратил почти 10 миллионов юаней на их покупку. На самом деле это было самое настоящее пожертвование авиационному заводу, и все технологии и двигатели приедут в город вместе с самолетами.
 
 Авиационный завод поможет Фэн Юю уладить все процедуры и оформить документы на самолеты. В конце концов, этот завод в прошлом был связан с военной сферой. Если бы Фэн Ю решал все эти вопросы сам, ему потребовалась бы целая вечность.Кроме того, поскольку авиационный завод помогал Фэн Юю, Администрация гражданской авиации не могла ничего изменить. Авиационный завод был не под их юрисдикцией.
 
 После того, как Хоу Хайтао закончил говорить, он опустил глаза и больше не смел на кого-то смотреть, особенно на своего бывшего директора. У него не было выбора. У него не было возможности заполучить технологии и двигатели иным путём. Кроме того, Фэн Ю отдавал их бесплатно. Он не смог устоять перед этим предложением.
 
 Авиационный завод города Бин был преобразован из военного завода в обычный. Там производили и исследовали только двигатели небольших самолетов и вертолетов. Их самым прибыльным продуктом был небольшой самолет, используемый для распыления пестицидов и тушения пожаров.
 
 С помощью новых технологий они могли бы улучшить свою продукцию, а Хоу Хайтао наверняка получил бы повышение!
 
 Он сам не считал, что сделал что-то плохое. Это было самое лучшее решение для его завода и для него самого. Авиакомпании тоже не понесёт никаких убытков. Все это время они собирались приобрести более крупные самолеты по гораздо более высоким ценам. Теперь же, они получили выгодную сделку и уже не должны были жадничать. Сяо Фэну было действительно нелегко заниматься таким бизнесом.
 
 “Кхе... не беспокойтесь о бумажной волоките и остальных процедурах. Я уже достаточно ясно все объяснил. Дайте мне ответ. Если вы откажетесь, то я совершу поеду в Европу через два дня. Я думаю, что с такой ценой мне будет нетрудно продать эти самолеты.”-Сказал Фэн Ю.“Менеджер Фэн, продайте нам самолеты. Это станет вашим вкладом в развитие авиационной промышленности вашей страны. Страна будет помнить о таком поступке.”-Кто-то пытался призвать Фэн Юя к патриотизму.
 
 “Да. Поэтому я и хочу продать вам самолеты. Разве не я связался с директором авиакомпании "Сычуань Эйрлайнз" Чэном? Но вы почему-то попрежнему не принимаете мою цену. Да и в любом случае, даже если я продам самолеты другой стране, я создам доход для своей. Я все равно заплачу налоги."Возможно, патриотизм было легко использовать в старших поколениях, но он не работал на Фэн Юе. Деньги были единственной вещью, которая крепко засела в его голове!
 
 “Но это слишком дорого, а у нас нет таких денег.”
 
 “Неужели? Но я знаю, что авиакомпания Shanghai Airlines собиралась заказать самолет у Boeing? Точнее модель Boeing 727. Ее больше нет в производстве. А это значит, что на их складе хранились остатки запасов. Эти самолеты стоят больше 200 миллионов каждый, верно? Мои самолеты дешевые и хорошие. Как и их производительность. Цена, которую я хотел, уже является себестоимостью. Я прав, директор Хоу?”
 
 Черт. Почему ты снова обращаешься ко мне?
 
 Хоу Хайтао пристально посмотрел на Фэн Юя и ответил: -“Эта цена действительно очень низкая. Менеджер Фэн не подучит большой прибыли!”Люди из авиакомпаний были в бешенстве, Почему Хоу Хайтао помогает Фэн Юю улаживать все процедуры? А теперь еще и помогает ему с ценообразованием?
 
 Черт! На чьей ты стороне?!
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 Хоу Хайтао снова помог Фэн Юю, и на этот раз Чэнь уже не выдержал.
 
 “Сяо Хоу, я и сам раньше работал на авиационном заводе и выпускал самолеты. Ты думаешь, я не знаю их себестоимости? Себестоимость Ту-154 не превысит 20 млн юаней, а Ил-76-50. Откуда вы взяли эти цифры?”
 
 Хоу Хайтао не знал, что ответить Чэню, и Фэн Ю решил вмешаться: “шеф Чэнь, вы не можете рассчитывать себестоимость таким образом. А как же стоимость НИОКР? Разве вам не нужно учитывать установку и техническое обслуживание завода? А как насчет затрат на продажи и маркетинг? Я еще много чего не учёл, себестоимость гораздо выше, чем вам кажется. Раз уж вы сами раньше работали на авиационном заводе, то должны об этом знать.”
 
 он не мог возразить Фэн Юю.
 
 “И ведь это еще не все. Все вы знаете, что Ил-76-это грузовой самолет, и нужны доработки, чтобы превратить его в пассажирский. Я заплачу за модификации и попрошу завод Советского Союза сделать все в соответствии с вашими требованиями. Но только если они будут не слишком жесткими. Я же бизнесмен. Если я не буду зарабатывать деньги на своем бизнесе, то как я буду кормить свою семью?”Шеф Чэнь: “……”
 
 Ты прямо сейчас продаёшь 30 больших пассажирских самолетов, но говоришь мне, что не можете прокормить семью?
 
 Однако если Ил-76 доработают ещё на заводе прямо перед отправкой, то это сэкономит им массу хлопот и времени.
 
 Представители авиакомпаний посмотрели друг на друга, а затем повернулись к шефу Чэню. Он был единственным, кто мог принять окончательное решение. В конце концов, именно он организовал эту массовую закупку.
 
 "40 миллионов юаней за Ту-154 и 75 миллионов за Ил-76. Но при условии доработки Ил-76. Менеджер Фэн, я полагаю, что вы все еще получите прибыль при такой цене. Мы можем подписать контракт первыми, а заплатить после того, как самолеты будут доставлены к нам.”
 
 Шеф Чэнь торговался дальше и даже предложил новое условие, которое заключалось в выплате только после доставки. Он догадывался, что у Фэн Юя не было достаточно денег на такое количество самолетов. Похоже Фэн Юю придётся использовать кое-какие трюки.Если бы авиакомпании срочно не нуждались в больших пассажирских самолетах, они бы не были так добры к Фэн Юю.
 
 Шеф Чэнь считал, что это условие должно было заставить Фэн Юя еще больше снизить цену. У него наверняка нет капитала, чтобы просто взять и купить эти самолеты.
 
 “А вы умеете торговаться... Хорошо. Я буду рассматривать это как вклад в развитие нации. Я соглашусь на эту цену. И никаких проблем с тем, чтобы вы произведёте платежи после того, как самолеты будут доставлены, не произойдёт. Но модификация Ил-76 займет некоторое время. Я привезу Ту-154 до конца года, а Ил-76 будет доставлен после завершения доработок. По моим оценкам, это произойдет не позднее мая следующего года.”
 
 Что?!
 
 Шеф Чэнь был потрясен. Фэн Ю согласился на его условие? Как такое вообще возможно? 32 самолета и все это будет стоить не менее нескольких сотен миллионов юаней. Он даже глазом не моргнул!
 
 "Уважаемые руководители, я подготовлю контракт, и завтра мы его подпишем.”
 
 Фэн Ю определенно не подпишет контракт с управлением гражданской авиации, вместо этого подписав его с соответствующими авиакомпаниями. Это делалось для того, чтобы помешать им просрочить выплаты. Авиационные компании - это предприятия, а Управление гражданской авиации-это, в конце концов, государственное учреждение.
 
 В тот же вечер Фэн Ю позвонил Кириленко. В Китае было 11 часов вечера, а в Москве-6.
 
 “Фэн, у вас же уже почти полночь. Почему ты звонишь мне в такое время? У тебя что-то срочное?”-Кириленко беспокоился, что у Фэн Юя есть плохие новости.
 
 “Хахаха. Брат Ки, не волнуйся. Это не плохая новость, а хорошая. Я помню, как ты рассказывал о двух авиационных заводах. на одном было 18 Ту-154, а на другом 8 Ил-76. А что насчет тех самолетов, которые все еще находились в производстве?”
 
 “В производстве? Что ты имеешь в виду? Фэн, этих существующих самолетов недостаточно?”-У Кириленко округлились глаза. Сколько самолетов собирался продать Фэн Ю?
 
 “Мне нужно 20 Ту-154 и 12 Ил-76. А еще было бы здорово, если бы ты установил пассажирские кресла в самолетах Ил-76. Мы будем использовать их в качестве пассажирских. Ну, что скажешь?”“Не проблема. Угадай, с кем я сейчас ужинаю? Это директор ХХ авиационного завода. Мы как раз только что говорили об этом. Это действительно хорошая новость!”
 
 Кириленко был вне себя от радости. Иванович буквально минуту назад просил Кириленко помочь ему продать 4 Ил-76. Одна европейская компания отменила свой заказ на эти 4 самолета, и Иванович был готов продать их по более низкой цене.
 
 Теперь в Советском Союзе царило смятение. Даже маленькие страны осмелились воспользоваться их положением. Если бы это случилось два года назад, то никакая европейская страна не осмелилась бы так поступить.
 
 На заводе был избыток товаров, самолеты были никому не нужны. Они не могли их продать. Хотя правительство предоставило фабрикам субсидии, они не смогут долго на них существовать, если так будет продолжаться. Когда Кириленко предложил использовать предметы первой необходимости для обмена на самолеты, Иванович сразу же согласился. Конечно, помимо этого дело было еще в каких-то других льготах, которые Кириленко обещал ему дать.
 
 Иванович уже даже доложил своему начальству, что эти 4 самолета проданы, он ведь совсем не ожидал, что другая сторона отменит заказ.
 
 Может быть, он так думал потому, что в прошлом никто не осмеливался отменять заказать. Поэтому, штраф за нарушение контракта был очень низким. Это сделает его некомпетентным в глазах начальства. Раз уж все так обернулось, почему бы не продать самолеты Кириленко по более низкой цене? Он все равно получит некоторую сумму денег, и даже если завод закроется, он сможет спокойно уйти на пенсию.Повесив трубку, Кириленко рассказал все Ивановичу: "отлично. Поскольку вы находитесь в затруднительном положении, Я помогу Вам придумать решение. Но Ил-76 не отвечает требованиям моего друга. Вам нужно изменить самолеты на пассажирские. Это вызовет какие-то проблемы?”
 
 “Нет. Если вы сможете продать все мои самолеты, я бесплатно доработаю для вас все Ил-76. Гарантирую, что все пройдёт очень быстро.”
 
 “Хорошо. Я постараюсь убедить своего китайского друга купить наши самолеты.”-ответил Кириленко.
 
 ……
 
 На следующий день Фэн Ю и представители авиакомпаний подписали контракт. Как вдруг, они заметили, что марка компании, используемая Фэн Юем, была другой. Это была не "Тай Хуа трейдинг", а компания, зарегистрированная в Гонконге.
 
 Фэн Ю тут же все объяснил. С помощью гонконгской компании будет проще импортировать самолеты. Они все равно приземлятся в городе Бин и будут переданы соответствующим авиакомпаниям.Благодаря этой подставной компании, он не боялся дефолта по платежам. Фэн Ю, если что, сможет поднять этот вопрос в Гонконге и повлиять на возвращение Гонконга в Китай. Авиакомпании не осмеливаются брать на себя такую вину.
 
 Кириленко в это время связался с другим авиационным заводом и сообщил им, что ему нужно 20 самолетов. Директор завода Алекс был вне себя от радости. Он невольно вздохнул: китайский друг Кириленко-действительно хороший друг всего Советского Союза!
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 После подписания контракта Фэн Ю сразу начал отправлять Кириленко всевозможные предметы первой необходимости. Тот, в свою очередь, пообещал Фэн Юю, что первая партия Ту-154 прибудет в аэропорт города Бин в канун Нового года,
 
 Процедура приема самолета была весьма хлопотной. Во-первых, авиационный завод должен был послать кого-то на завод, чтобы проверить самолеты, а Кириленко должен был уладить все дела с бумагами на своей стороне, прежде чем самолет сможет взлететь.
 
 Когда самолеты оказывались в воздушном пространстве Китая, они должны былы связаться с китайским авиационным департаментом и получить разрешение из аэропорта города Бин на приземление. Помимо этого, в таких делах было много других мелких и сложных деталей. Хорошо, что Фэн Юю не нужно было беспокоиться обо всех этих процедурах, так как Хоу Хайтао сделает все за него.
 
 Когда первая партия из 10 Ту-154 прибыла в аэропорт города Бин, там уже были сотрудники авиакомпаний. Всем им не терпелось заполучить в свои руки самолеты.
 
 Первыми приехали люди из авиакомпании, базирующейся в городе Шэнь. Они забрали два самолета и перевели платежи на счет консалтинговой компании "wind and rain" Фэн Юя в Гонконге.Остальные авиакомпании забрали по одному-два самолета.
 
 Фэн Юй испытал облегчение от того, что все они полностью выплатили свои долги и не попытались объявить дефолт. Он терпеливо объяснил всем, что оставшиеся самолеты могут прибыть только на следующей неделе, поскольку аэропорт города Бин был недостаточно велик, чтобы все самолеты могли приземлиться одновременно.
 
 Руководители авиакомпаний тут же начали ворчать. Почему этот аэропорт такой маленький? Почему они не построили аэропорт побольше?
 
 Люди из аэропорта Бинг-Сити потеряли дар речи. Размер аэропорта был запланирован провинциальным правительством и не зависел от них.
 
 Это партийный комитет должен был принять окончательное решение. Сейчас в город Бин прилетает всего несколько рейсов в день, зачем нужен более крупный аэропорт?
 
 Представитель авиакомпании Shen City airlines был рад, что их компания приехала первой и получила два самолета. Он проигнорировал жалобы других представителей. В любом случае, когда Ил-76 прибудет в аэропорт города Бин, он вновь будет первым, кто получит самолеты.
 
 Через неделю прибыла вторая партия Ту-154, и все представители авиакомпаний остались довольны. Никаких проблем с самолетами не было. Фэн Ю не продавал им подержанные самолеты как новые.
 
 Городское правительство знало об этой сделке, были в курсе даже некоторые провинциальные власти. Кто-то из их города сумел закупить пассажирские самолеты для страны, и они гордились этим. Но были и те чиновники, которые были недовольны. Правительство провинции поручило правительству города Бин поговорить с Фэн Юем.
 
 Эта задача, естественно, была передана Чжан Жуйцяну. Все в городе знали, что Фэн Ю был его человеком!
 
 ……
 
 “Фэн Ю, ты становишься все более серьезным бизнесменом. Ты прошёл путь от промышленного оборудования до самолетов.”-Чжан Жуйцян не ожидал, что Фэн Ю начнёт продавать самолеты. Похоже, что связи Фэн Юя в Советском Союзе были более сильными, чем он себе представлял.
 
 “Мэр Чжан, это всего лишь небольшой бизнес, которым я зарабатываю себе на жизнь.”-Фэн Ю улыбнулся.Чжан Жуйцян ответил неожиданно резким тоном: "сделка на несколько сотен миллионов юаней считается небольшим бизнесом? Если это - зарабатывание на жизнь, то разве я не должен просить милостыню или есть древесную кору?”
 
 Фэн Ю нашёл, что ему ответить: "мэр Чжан, вы-лидер нашего города, и если вам придется есть древесную кору, то во что же превратится наш город?”
 
 “Ты знаешь, почему я тебя позвал?”
 
 “Разве вы хотели не просто поболтать?”
 
 Мэр Чжан: “......”Это отродье его разозлило. Наступал конец года, а это был для него самый напряженный период. С какой стати он будет просто так болтать с Фэн Ю?
 
 “Я хочу задать тебе два вопроса. Во-первых, откуда ты взял деньги на самолеты? Ты кого-нибудь обманул? Во-вторых, почему ты зарегистрировал компанию в Гонконге, а не использовал Tai Hua Trading?”“Мэр Чжан, не стоит обвинять меня ни в чем противозаконном. Самолеты, которые я продавал авиакомпаниям, стоили дешевле рыночной цены и были в хорошем состоянии. Если бы это было не так, то авиакомпании отказались бы от них и не произвели платежи. Я использовал наши китайские товары в качестве обмена на самолеты, а затем продал авиакомпаниям. Как это можно считать мошенничеством? Авиакомп�нии-получили в этой сделке наибольшее преимущество!”
 
 "Кроме того, я зарегистрировал компанию в Гонконге для своего же удобства. Вы должны знать, что моя компания экспортирует множество разных продуктов. Условия дорожного движения в Гонконге лучше, к тому же там используется английская правовая система. Таким образом, меня не смогут обмануть иностранцы. Это касается и сделки с самолетами. Я боялся, что меня обманет Советский Союз, и был готов подать на них в суд, если это произойдёт!”
 
 Фэн Ю сказал Чжан Жуйцяну только часть правды. На самом деле он беспокоился, что это авиакомпании его обманут, и заранее был готов подать на них в суд.
 
 “Я полагаю, что ты зарегистрировал эту гонконгскую компанию не просто так. Во-первых, это касается валютных вопросов. Я слышал, что в последнее время Tai Hua Trading не проводит никаких сделок в рублях. Во-вторых, ты боишься, что авиакомпании объявят дефолт по своим платежам. Так ведь?”
 
 Чжан Жуйцян попал в самую точку. Но он не знал, что эта гонконгская компания была создана для инвестирования в Международный финансовый рынок.
 
 Фэн Ю улыбнулся: "мэр Чжан, что плохого в том, что я беспокоюсь об этих вещах?”
 
 “Почему ты не доверяешь своей стране? Ты думаешь, что она обманет тебя на Деньги?”-Чжан Жуйцян чувствовал обиду.
 
 Фэн Ю серьезно ему ответил: "Если я буду работать с вами дело, то не буду волноваться. Но я испытываю тревогу, когда имею дело с другими людьми. Все эти деньги - от кредитов, которые я брал в зарубежных банках. Если авиакомпании не выполнят платеж, с ними все будет в порядке, но со мной будет покончено.”
 
 “Кредитов? Какая страна согласилась одолжить тебе столько денег?”
 
 “Банки Советского Союза. Мэр Чжан, если вы мне не верите, я могу показать вам копии кредитных договоров.”
 
 Чжан Жуйцян задумался о связи Фэн Юя с Советским Союзом. Этот парень смог даже взять кредит на столь значительную сумму.
 
 “В этом нет никакой необходимости. Я доверяю тебе, но высшие чины тобой недовольны. Раз ты использовал свою гонконгскую компанию в этой сделке, то как правительство может облагать тебя налогом?”Глаза Фэн Юя расширились: "налогом? В контракте прописано, что это авиакомпании должны будут проплатить все налоги. Какое это имеет отношение ко мне?”
 
 “Но ты продаёшь пассажирские самолеты, и получаешь доход. Ты должен платить налоги.”
 
 Чиновники провинциального правительства были недовольны, поскольку речь шла о сделках на несколько сотен миллионов юаней, а налоги с таких сделок всегда немаленькие. Однако в итогу Фэн Ю воспользовался гонконгской компанией, и все эти налоги пошли в другие страны. Гонконг все еще оставался британской колонией.
 
 Фэн Ю подошел к Чжан Жуйцяну и тихонько сказал: "мэр Чжан, эти налоги бы и так не пошли в городское правительство Бин. Почему бы мне не поделиться с вами некоторой информацией, которая заставит вас засиять в одном из высших эшелонов, и тогда, мы забудем об этой налоговой ерунде?”
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 Засиять в высших эшелонах? О чем говорил Фэн Ю?
 
 Он увидел, что Чжан Жуйцян никак не отреагировал, и продолжил: “мэр Чжан, сделаем так, как договорились. Эта информация о том, что Советский Союз распадется в следующем году!”
 
 “что?!"-Чжан Жуйцян был потрясен, когда услышал, что это произойдёт.
 
 Он знал о происходящей там ситуации, и многих союзных странах. Но пока никто не дошёл до отсоединения. В некоторых странах такие заявления выражали лидеры, но другие не признавали их притязаний.
 
 Кроме того, президент Советского Союза Михаил Горбачев все еще был на своём посту, и распад Советского Союза был невозможен. Да, Ельцин вернулся к власти, но он еще не был президентом России, и Михаил Горбачев мог спокойно уволить его во второй раз!Фэн Ю получил эту информацию из Советского Союза или все это выдумал, чтобы избежать наказания?
 
 “Мэр Чжан? Вы мне не верите?”
 
 “Ты понимаешь, о чем говоришь? Как Советский Союз может распасться? Как только это произойдёт, экономика многих союзных стран просто рухнет. Они никогда не согласятся на такой исход!”
 
 Теперь у людей сформировалось два мнения. Одни считали, что раз Россия провозгласила независимость, то Советский Союз неизбежно распадется. Это был лишь вопрос времени. Вскоре он разрушится, так как экономика Советского Союза не может поддерживать такого большого союза.
 
 Другие считали, что распад невозможен. Они полагали, что Михаил Горбачев стабилизирует положение Советского Союза. В конце концов, многие военные генералы активно его поддерживали.
 
 Как только Советский Союз распадется, что произойдет с экономиками стольких стран-союзниц? Это государство потерпело неудачу во всех своих реформах. Если Советского Союза больше не будет, то как будут выживать эти союзные страны?Они зависят от того, что они производят. Некоторые из них даже не имеют самого необходимого, и что тогда произойдет, если экспорт страны столкнется с какими-то проблемами? Экономика тут же рухнет.
 
 Военные этих стран-союзников наверняка поддержат Михаила Горбачева, чтобы предотвратить распад. Ельцин, который был сторонником независимости России, наверняка будет наказан!
 
 Чжан Жуйцян рассматривал различные сценарии, но все равно не мог предсказать, что произойдет. Может случиться что угодно.
 
 Если бы Фэн Ю сказал, что Советский Союз может распасться, он бы поверил. Но Фэн Ю был непреклонен в своём мнении и в том, что это произойдёт в следующем году. Он считал, что это невозможно. Как это могло случиться так быстро?
 
 “Мэр Чжан, вы должны знать, что у меня есть друзья в Советском Союзе. А по тому, как я покупал самолеты в Советском Союзе, вы должны были догадаться, что один из моих друзей-сын военного офицера. В правительстве Советского Союза уже появились трещины. Некоторые поддерживают президента Михаила Горбачева, и хотят статус-кво. Но граждане Советского Союза могут этого и не хотеть. Некоторые хотели нового лидера, и голос Ельцина, на этот раз, был самым громким. Есть люди, который убеждены, что Советский Союз не сможет восстановиться и должен произойти распад.”
 
 "В настоящее время Михаил Горбачев теряет своих сторонников. Все видят, что все реформы, предложенные им, просто провалились. Наша страна использовала реформы Советского Союза в качестве ориентира. У нас тоже возникло много проблем. Промышленное развитие Советского Союза не было хорошо спланировано. Они очень много внимания уделяли тяжелой промышленности, в то время как большая часть легкой промышленности оказалась отодвинута на второй план. Теперь мы уже догнали их в легкой промышленности. Скоро мы догоним их во всем.”"Кроме того, вся экономика Советского Союза не имеет ничего, кроме промышленности. Их основной доход - это продажа природных ресурсов! Ельцин был самым активным в своем стремлении к лидерству. Он объявил о независимости России, а это означает, что он больше не хочет, чтобы Советский Союз существовал. Если от этого объединения останется только Россия, то ей будет легче восстановиться.”
 
 “Подожди. Что ты имеете в виду, говоря, что от Советского Союза останется только Россия? Ты имеешь в виду, что эта страна останется с другими более мелкими союзными странами?”-Чжан Жуйцян прервал Фэн Юя. Он не верил его словам.
 
 Фэн Ю в глубине души думал, что присоединение этих союзных стран к России действительно произойдет в будущем. Но это будет уже после того, как Путин станет президентом. При Ельцине этого никогда не случится.
 
 "Мэр Чжан, Советский Союз разделен на 3 страны. Самая сильная - это Россия, за ней Украина, а затем Белоруссия. Среди этих стран Россия имеет наибольшие земельные площади, ресурсы и наиболее развитую промышленность и военные объекты. Если Россия сможет заполучить заморские ресурсы Советского Союза, как вы думаете, сможет ли она восстановиться за короткое время?”
 
 “Ну и что же? Россия хочет заполучить все заморские ресурсы Советского Союза? Как это может быть возможно? Неужели на это согласятся остальные союзные страны?”-Чжан Жуйцян задумался. Если бы он был Ельциным, то тоже покинул бы Советский Союз. Одной России было вполне достаточно. Она может остаться одной из самых могущественных стран мира. При необходимости оказания помощи другим союзным странам российская экономика восстановится в короткие сроки.
 
 “Мэр Чжан, дело не в том, согласны другие страны или нет. Все зависит от того, какая страна обладает большей военной доблестью. Михаил Горбачев уже потерял контроль над своими военачальниками. Все, что он может сделать, - это попросить помощи у другой страны. Страна должна быть мощной, и она должна быть близка к Советскому Союзу, как наша. Поэтому, Михаил Горбачев пригласит лидера нашей страны и пообещает нам некоторые льготы в обмен на поддержку. Это даст их оппозициям оправдание, потому что предоставление нам преимуществ можно считать изменой!”Рука Чжан Жуйцяна задрожала. Анализ Фэн Юя был слишком страшным. Неужели это действительно может случиться?
 
 “Как ты можешь доказать, что говоришь правду?”
 
 “Через некоторое время наш лидер посетит Советский Союз, и это станет доказательством. Союзные страны постараются установить с нами дипломатические отношения и заручиться нашей поддержкой. Мы ведь этого и хотели. Если наши соседи станут слишком сильны, то и для нас это будет не очень хорошо.”-Сказал Фэн Ю.
 
 “Кто тебе все это рассказал? Твой Советский друг?”-Чжан Жуйцян тупо уставился на Фэн Юя.
 
 Фэн Ю выпрямился и сделал глоток чая: "это то, что я услышал и сам наблюдал в Советском Союзе и Гонконге.”
 
 “В Гонконге? Там есть люди, интересующиеся их политикой?”“Это экономика. Вы не можете отрицать тот факт, что политика и экономика тесно связаны. Те, кто изучает политику, должны получить преимущество на финансовом рынке. Мэр Чжан, мои предсказания скоро сбудутся. Если Советский Союз не распадётся, то как бы я достал эти самолеты по таким низким ценам? Мэр Чжан, вы можете обдумать то, что я сказал. Если говорить обо мне, то я сторонник распада, и когда это действительно произойдет, высшее руководство заметит меня и поймет, что я человек с хорошим предвидением.”
 
 Чжан Жуйцян оказался перед дилеммой. Он знал, что если он поверит в Фэн Ю, то у него будут хорошие возможности. Но в то же время он боялся, что его предсказание окажется неверным. Если Фэн Ю ошибётся, то от его будущего ничего не останется, а нынешний ранг станет вершиной его карьеры.
 
 Верить ему или нет?
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 Время летело незаметно, и вскоре наступил конец декабря.
 
 В этом году первый снег пошёл позже, чем обычно. Снегопад шёл с вечера и прекратился только утром, когда уровень снега уже достигал лодыжек.
 
 В перерывах между занятиями многие ученики играли на улице в снежки. Но из класса Фэн Юя никто не вышел поиграть. В классе было всего несколько мальчиков, а играть в снегу им было совсем не весело.
 
 Тогда Фэн Ю вдруг заметил, что Ли На смотрит на других учеников, играющих снаружи. Она будто бы им завидовала. Она хотела поиграть? Хотя Фэн Ю считал, что играть в снежки-это не весело, если Ли На этого хочет, он не будет возражать.
 
 Он представил себе, что все это очень похоже на сцены из корейских драм. Он бросает снежок в Ли На, которая тут же громко начинает смеялась. В ответ она бросает снежок в него, попадая прямо в лицо.Фэн Ю подошел и сел рядом с ней: "не пойти ли нам поиграть в снежки после обеда?”
 
 “Только мы вдвоем?”
 
 “Да. Только мы вдвоем.”-Фэн Ю определенно не хочет играть в снежки с этим идиотом Вэнь Дунцзюнем. Если он к ним присоединится, то прекрасный образ из его головы тут же распадётся.
 
 “ОК. Давай встретимся после обеда.”-уже был почти конец семестра, и Ли На устала от ежедневной учебы. Ей хотелось расслабиться. Фэн Ю пытался пригласить ее в кино, но она уже несколько раз ему отказала. Она считала, что сейчас самое время усердно учиться, ещё и не представляя, что Фэн Ю уже договорился об их поступлении в университет.
 
 ……
 
 “Эй, Фэн Ю, после обеда пойдем поиграем в снегу.”Фэн Ю был потрясен. Вэнь Дунцзюнь читал его мысли?
 
 “Нет, я не хочу.”
 
 “Да пошли. Чжан Хань тоже хотела поиграть, да и Ли На должна была присоединиться. Вдвоём, конечно, нам было бы совсем не весело.”
 
 Прежде чем Фэн Ю успел ответить, Ли На заговорила первой: "Чжан Хань тоже хочет поиграть? Хорошо. Но вы не сможете нас победить.”
 
 Фэн Ю разозлился. Почему он позволил ей согласиться? Она и не представлялся, что Вэнь Дунцзюнь превратится в настоящего зверя во время их снежной битвы. Раньше он был настолько агрессивен, что многие студенты начинали плакать от досады.
 
 Теперь же Вэнь Дунцзюнь был выше и сильнее. Если он станет агрессивным, Фэн Ю точно получит.“Я объединюсь с Чжан Хань, а ты-с Фэн Юем. Тогда, вы не будете говорить, что я использую вас обоих в своих интересах!” Вэнь Дунцзюнь "справедливо" сформировал команды.
 
 Черт возьми, у вас было больше преимуществ, чем у нас. Сегодня днем мы, кажется, получим!
 
 После обеда Фэн Ю надел всю свою одежду. Шапка, перчатки и шарф были самым необходимым. Ещё о затянул пояс и заправил брюки в носки. Шнурки на ботинках тоже должны быть туго завязаны. Шарф теперь висел не на шеи, а прикрывал лицо. Он будет работать как большая маска для лица. Все тело должно быть закрыто, чтобы снег не попал под одежду.
 
 Вэнь Дунцзюнь и две другие девушки смотрели на него так, словно он был инопланетянином. Тогда Вэнь Дунцзюнь громко рассмеялся.
 
 “Зачем ты так укутался?”
 
 Фэн Ю ответил ему немного приглушенным голосом: "Мы идём играть в снежки. Я должен защитить себя.”“Ты помнишь, сколько нам сейчас лет? Ты думаешь, мы будем играть в снежку, как те дети?”-спросил Вэнь Дунцзюнь.“Мы будем лепить снеговиков. Чжан Хань и Ли На хотели построить снеговиков ещё прошлой зимой, но тебя не было рядом.”
 
 Фэн Ю смущенно посмотрел на Ли На. Она хотела слепить снеговика, а он подумал, что она хочет поиграть в снежки.
 
 Хм! Я эксперт в лепке снеговиков. Я покажу вам всем супер футуристического снеговика!
 
 “Подождите немного. Мне нужно вернуться в класс и кое-что взять.”
 
 Фэн Ю побежал обратно и прихватил с собой ведро, немного чернил, а ещё метлу.
 
 “Фэн Ю, зачем тебе ведро и метла? Ты собираешься заняться уборкой?”-спросила одна из одноклассниц.“Нет, я иду лепить снеговика.”-Сказав это, Фэн Ю тут же пожалел.
 
 “Лепить снеговика? А куда? А ты с Ли На? Я тоже хочу.”-Взволнованно закричала одноклассница.
 
 “Возьми меня с собой. Я тоже хочу. Подожди, мне нужно взять перчатки.”
 
 “Я тоже хочу. Подожди меня.”
 
 ……
 
 Фэн Ю вышел из класса с 8 одноклассницами
 
 У него было беспомощное выражение лица, когда он присоединился к Ли На и остальным. Он не знал, что в классе окажется так много учеников. Обычно они во время обеда они расходились по домам. Даже если зимой общественный транспорт ходит медленнее, они все равно могут дойти пешком... почему они остались здесь?Ли На и другие одноклассницы были подругами, и уже вскоре они вместе стали лепить снеговика. Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань были из другого класса, поэтому держались вместе. Фэн Ю остался один.
 
 Он жутко расстроился. Вас же так много, почему вы не могла поиграть без нас? Почему вы нам мешаете, да ещё и оставляете меня в стороне!
 
 Хм! Я сейчас сделаю красивую снежную панду и ещё вам всем покажу!
 
 Фэн Ю быстро сделал большой снежок. Он хотел намочить его, а затем добавить еще снега, чтобы сделать его больше. Но все, что у него было, - это ведро.
 
 Если он положит снежок в ведро с водой, то снежок растает. Если он плеснет водой на снежок, тот разлетится вдребезги. Поэтому Фэн Ю стал медленно зачерпывать воду из ведра рукой.
 
 “Фэн Ю, зачем ты делаешь ледяной шар?”-подошел и спросил Вэнь Дунцзюнь. Тебе нужно использовать снег. Ты же создаёшь не ледяную скульптуру.
 
 “Да что ты знаешь? Отойди в сторону. Мой шедевр ещё поразит тебя!”
 
 Когда Фэн Ю собрался приступить ко второму снежку, закончив первый, он заметил, что вода замерзла!
 
 Что же теперь делать? Без воды будет трудно сделать большой снежный ком. Фэн Ю огляделся и увидел, что рядом с Вэнь Дунцзюнем лежит именно то, что ему нужно. Фэн Ю откатил снежок в сторону, пока Вэнь Дунцзюнь отвернулся. Он как раз подходил ему по размеру. Должно быть, Вэнь Дунцзюнь приготовил его специально для него.
 
 Фэн Ю открыл пузырек с чернилами. К счастью, они не замерзли. Ручкой метлы он начал рисовать два черных круга в виде глаз панды.
 
 Эх, панде все еще не хватало двух рук. Фэн Ю попытался разбить лед в ведре ногой. Он проигнорировал то, что его ботинки уже были мокрыми ото льда, и продолжил лепить.
 
 Фэн Ю отступил назад, чтобы полюбоваться своим шедевром.Вокруг было много снежных комов и почти столько же снеговиков. Но у большинства снеговиков вместе рук были ветки деревьев и морковь. Его снежная панда была действительно лучшей во всей школе.
 
 Ли На лепила снеговика вместе с остальными девочками, но все время поглядывала в сторону Фэн Юя. Когда она поняла, что он сделал снежную панду, то очень удивилась.
 
 Фэн Ю знал, что она любит панд, поэтому специально сделал панду именно для нее.
 
 Ли На подбежала к нему и прикрыла замерзшие руки Фэн Юя своими: "ты что, глупый? У тебя уже руки болят от холода. Как зовут твоего снеговика?”
 
 “Зовут? Может просто панда? Я не придумал имени для своего шедевра. Можешь называть его как угодно.”Пока Ли На грела его руки, все остальное не имело значения. Это было настоящее блаженство. Фэн Ю тут же понял, что время течет слишком медленно. Если бы они сейчас учились в университете, то могли бы делать вместе больше “блаженных” вещей.
 
 “БАМ!”
 
 Снежок попал прямо в Фэн Юя.
 
 “Вэнь Дунцзюнь, умри......!”-Фэн Ю сделал большой снежок и бросил его в своего друга.
 
 Между ними обоими началось выяснение отношений, и вскоре к ним присоединились другие одноклассницы. Все хорошо провели время, играя в снегу.
 
 Фэн Ю гнался за Ли На, когда она внезапно поскользнулась. Он попытался удержать ее, но тоже упал. Даже во время падения, Фэн Ю сообразил и резко повернул свое тело, чтобы смягчить ей падение, во время которого их губы соприкоснулись. Он улыбался как дурак, а Ли На вся покраснела...
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 Экзамены вскоре закончились, Ли На и остальные ушли отдыхать на каникулы. Однако Фэн Ю должен был кое-что сделать. Пришло время продать часть своих акций.
 
 Раньше времени открылась не только Шанхайская фондовая биржа, но и Шэньчжэньская. Однако вторую ещё не запустили, она должна была начать работать в следующем году.
 
 После создания биржи казначейских облигаций, в Китае появилось много инвестиционных компаний. Все они были государственными, в настоящее время Китай не допускал частных инвестиционных компаний.
 
 После создания двух фондовых бирж и открытия инвестиционных компаний число инвесторов резко увеличилось. Тем более, что сейчас цены на казначейские облигации претерпели не так уж много изменений, те, кто торговал казначейскими облигациями, предпочли инвестировать в фондовый рынок. Это привело к росту цен на все акции.
 
 Но уже после Нового года некоторые инвесторы продадут свои акции, получив дивиденды. Лунный Новый год был главным праздником в Китае, поэтому люди на него много тратились.Сотрудники Tai Hua Trading тоже уже спрашивали Фэн Юя о том, когда можно будет продать свои акции.
 
 Сегодня Фэн Ю пришел в Tai Hua Trading, чтобы провести встречу. Он хотел, чтобы решение приняли сами его подчиненные, ведь он уже помог им выбрать наиболее эффективные акции. Цены на них еще больше вырастут только в мае.
 
 Если они продадут их сейчас, то получат обратно доходность примерно в один раз превышающую капитал. Но по сравнению с тем, какая доходность будет несколькими месяцами позже, сейчас она была жалкой.
 
 “Я собрал всех вас здесь, чтобы поговорить о наших акциях. Вы владеете ими уже несколько месяцев, и текущая цена более чем вдвое превышает покупательную. Я знаю, что многие из вас уже хотят их обналичить. Но я хочу вам сказать, что в мае наступит золотой период акций. Это будет бычий рынок, и цены на ваши акции резко вырастут. Сейчас не самое подходящее время для продажи. Но решать это, конечно, вам самим.”
 
 Когда Фэн Ю закончил, Ву Чжиган и остальные посмотрели друг на друга. Продавать или не продавать?
 
 Сейчас многие говорили о риске инвестирования в фондовый рынок. Акции могут то дорожать, то дешеветь. Если цены упадут, они потеряют деньги.Ву Чжиган был более смелым среди остальных, поэтому он громко спросил: "менеджер Фэн, вы будете продавать?”
 
 “Да!”
 
 Что? Менеджер Фэн хочет продать акции? Разве он не говорил, что они могут подорожать еще как минимум в 3-5 раз? Почему он решил продать их именно сейчас?
 
 Фэн Ю увидел, что они разговаривают между собой, и продолжил: “Вы все тоже хотите их продать?”
 
 Ву Чжиган снова ответил первым: "я послушаю вас. Если вы попросите меня продать, я продам. Если вы попросите меня сохранить акции, я их сохраню!”
 
 Остальные сотрудники сказали то же самое.Фэн Ю засмеялся: "я продам только часть акций. Мне просто нужны наличные деньги прямо сейчас. Вы заметили, что купленные вами акции - это все акции тех компаний, о которых было объявлено в газетах, и все эти компании сейчас котируются? После открытия Шэньчжэньской фондовой биржи они продолжат дорожать. Это произойдет через несколько месяцев. Я не буду продавать акции этих компаний. Но я продам акции других компаний и на вырученные деньги куплю еще больше выгодных акций.”
 
 “Менеджер Фэн, мы вам доверяем. Мы не продадим эти акции, пока вы не скажете нам сделать это.”-Сказал Ву Чжиган.
 
 “Все будет хорошо, если вы мне поверите. Будем зарабатывать деньги вместе. А теперь я объявлю вам задачу на предстоящую неделю. Все мы идём и продаём акции!”
 
 Если бы фондовая биржа ещё не открылась, продать акции было бы непросто. Они должны передать акции инвестиционному счетчику в банке, чтобы тот продал акции от их имени. Однако теперь они могли продавать акции и получать платежи на месте.
 
 ……
 
 Двое мужчин с большим рюкзаком стояли перед инвестиционным прилавком банка ICBC. Бам. Рюкзак оказался на прилавке.“Как я могу помочь вам? Вы хотите купить акции или казначейские облигации?”
 
 “Мы ничего не покупаем. Мы хотим продать наши акции.”
 
 Банковский служащий закатил глаза. Что толку таскать такую большую сумку? Сколько акций может быть у людей вроде вас? Эти двое, должно быть, обналичивают свои акции, чтобы купить билет на поезд.
 
 “Хорошо. Сколько акций вы продаете?”
 
 “Здесь 300 000 акций. Можете ли вы прямо сейчас рассчитать нам рыночную стоимость?”
 
 “Сколько? 300 000?”-В шоке громко спросил служащий. Остальные посетители услышали его и повернулись. 300 000 акций? Кто же были эти люди?
 
 Сотрудник посмотрел на сертификаты акций, все они принадлежали одной компании. Он проверил текущую цену и заметил, что она выросла вдвое. Это означало, что эти 300 000 акций теперь стоят более 600 000 юаней?
 
 “Господа, мне очень жаль, но в нашем банке нет столько наличных денег. Вы можете вернуться завтра?"-отношение сотрудника к ним тут же изменилось.
 
 “Все в порядке. Внесите деньги на этот счет.”
 
 После того как оба мужчины ушли, многие люди подошли к стойке.
 
 “А что за акции они только что продали?”
 
 “Что это значит?”
 
 “Кто эти двое? Что они делают?”
 
 ……
 
 В то же время многие люди продавали акции на инвестиционных прилавках банков по всему городу Бин. Они шли в банк подвое, и обязательно брали с собой большой рюкзак, чтобы все донести. У всех них были акции одного типа и одного достоинства. Но никто не заметил, что все деньги от продажи акций были зачислены на один и тот же счет.
 
 Рабочие думали, что это был единичный случай. Но уже на следующий день люди снова пришли в банки, чтобы продать такое же большое количество акций. Хотя их продавал не один и тот же человек, они заметили, что номер счета уже был им знакомым.
 
 Так было и в последующие 5 дней. Фэн Ю продал около 20 миллионов акций и получил около 40 миллионов юаней.Продажа такого большого количества акций вызвала панику в городе Бин. Все, кто владел акциями, бросились в банки, чтобы продавать их. Люди боялись, что цены на них упадут!
 
 Даже те, кто хотел оставить акции себе, запаниковали. Они тоже пошли в банк и все продали.
 
 Конечно, нашлись и более умные персонажи. Они знали, что вскоре откроется Шэньчжэньская фондовая биржа и цены на акции продолжат расти. Акции, которые они хотели купить в прошлом, теперь были доступны и стоили немного дешевле. Это была их единственная возможность.
 
 Действия Фэн Юя стимулировали фондовый рынок города Бин, на котором каждый день продавалось более миллиона акций. Цены на акции тоже менялись изо дня в день.
 
 На второй неделе Фэн Ю все еще продолжал продавать акции. Он оставил себе только те, что могли подорожать еще в 3-5 раз.
 
 Эти акции в любом случае были не столь прибыльны, как инвестиции Фэн Юя в золото и нефтяные фьючерсы. Он хотел быстро собрать большую сумму денег. Война вот-вот начнется!
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 Фэн Ю снова уехал в Гонконг. На этот раз он заметил, что все четыре брата семьи Фу приехали его встречать.
 
 Фу Жунцзин потерял 400 миллионов гонконгских долларов, и второй и третий братья знали об этом. Однако их старший брат, который тоже об этом знал, не просто поздоровался с Фэн Юем, а даже поклонился ему. Это было нечто такое, чего они совсем не понимали.
 
 Они хорошо знали своего старшего брата как человека. Будучи главой семьи Фу, он стал причиной банкротства нескольких компаний, которые пытались его обмануть. Почему он не сделал то же самое с Фэн Юем?
 
 Спросив его, они узнали, что их старший брат не хотел конфликтовать с молодыми помощниками китайских чиновников. Кроме того, Фэн Ю проявил свою искренность и рассказал семье Фу о рынке золота. Они в него инвестировали и заработали более 400 миллионов гонконгских долларов.
 
 На этот раз, когда Фу Жунци сообщил им, что Фэн Ю возвращается в Гонконг, они все решили поехать его встречать, так как не хотели упускать ни одной возможности заработать деньги.“Сяо Ю, позволь мне представить тебя другим моим братьям. Это мой второй брат, Фу Ронг, большую часть времени он занимается недвижимостью. Это мой третий брат, Фу Жунбин. Он управляет супермаркетами.”
 
 “Сяо Ю ты такой молодой и способный. Ты намного лучше моего бесполезного сына. Я скажу ему, чтобы в будущем он брал с тебя пример.”-сказал Фу Жунбин.
 
 “Вы мне льстите. На этот раз вы собрались здесь не только для того, чтобы встретиться со мной?”
 
 “Хахаха. Конечно. Мы слышали, что Сяо Ю является экспертом в области инвестиций. Мы намерены инвестировать вместе с нашим старшим братом и надеемся, что сможем чему-то научиться.”
 
 Чему-то научился? Очевидно, что вы оба оказались здесь только из-за денег. Но это тоже хорошо. Если бы Фэн Ю мог быть на одной стороне с семьей Фу, то в будущем ему было бы легче собрать больший фонд. В 1997 году Фэн Ю хотел преподать этим американским капиталистам урок. Азия-это не то место,которым они могут воспользоваться.
 
 “Дядя Ци. За эти несколько месяцев вы должны были хорошо заработать на рынке золота.”“Хахаха, я получил некоторую прибыль.”-Когда Фэн Ю упомянул об этом, Фу Жунци тут же оживился. Несмотря на то, что он инвестировал деньги очень аккуратно, он заработал почти 100 миллионов долларов.
 
 У Фу Жунци все еще был фьючерсный контракт, который закончится завтра. Он должен будет получить высокую прибыль. Фу Жунцзин также собрал некоторую сумму денег и, используя кредитное плечо, почти вернул все те 400 миллионов, которые потерял.
 
 Фу Жунцзин получил указание от Фу Жунци оставить этот вопрос в покое и больше не упоминать об этом инциденте. Старший брат был прав. При ведении бизнеса не существовало ни врагов, ни друзей. Главное это прибыль.
 
 Теперь информация Фэн Юя помогла им заработать деньги, и поэтому Фэн Ю-их друг.
 
 “На днях я планирую купить несколько лондонских золотых контрактов. Если вы заинтересованы, то можете присоединиться.”
 
 Фэн Ю никогда не смог бы сам заработать все эти деньги. Почему бы не сделать одолжение братьям из семьи Фу? Тогда в будущем ему станет легче попросить их присоединиться к нему.Фу Жунбин и Фу Жунцю ждали, что скажет Фэн Ю. Они были вне себя от радости и уже подняли бокалы.
 
 На следующий день Фэн Ю отправился на Лондонскую золотую биржу. Все окружающие были потрясены. Цены на золото упали до 368 долларов за унцию, а этот человек все еще торгует им?
 
 А? Эти двое парней за спиной молодого человека казались знакомыми. Они напоминали двух братьев из семьи Фу. Неужели этот молодой человек вкладывает деньги в их бизнес?
 
 Но это было невозможно. У старшего брата семьи Фу есть инвестиционная компания, и эти двое должны инвестировать вместе со своим братом. Зачем им понадобилось нанимать какого-то молодого парня?
 
 Вскоре толпа увидела, что два брата семьи Фу тоже начали продавать золото.
 
 Этот молодой человек не был брокером, нанятым братьями Фу. Хотя они и ходили за ним по пятам и слушали все, что он говорил.Некоторые люди узнали Хэ Чжаоцзи, который стоял рядом с Фэн Юем. В этот период времени он активно торговал на лондонском рынке золота. Они слышали, что его кто-то нанял, и он даже переманил к себе какого-то известного брокера.
 
 Толпа начала догадываться, что молодой человек был тем самым парнем, который завербовал Хэ Чжаоцзи.
 
 Фэн Ю вложил почти 100 миллионов долларов, но вёл себя достаточно консервативно, так как использовал низкое кредитное плечо. По его расчетам, он рассчитается по контракту через неделю, и тогда заработает около 20 миллионов долларов.
 
 Фэн Ю имел при себе много денег. Он хотел сделать большую ставку и показать семье Фу, что он гений!
 
 16 января США и другие страны объявят войну Ираку. В то же время Советский Союз будет молчать. Они не станут помогать Ираку.
 
 Саддам Хусейн также объявит, что Ирак не боится предстоящей войны!
 
 На самом деле войны обходятся очень дорого, и Ирак уже сталкивался с ними раньше, поэтому сейчас был по уши в долгах.
 
 Все иракские солдаты были ветеранами и уже участвовали в войнах. В конце концов, Ирак и Иран прекратили боевые действия только в 1988 году. Саддам Хусейн знал, что у его солдат есть преимущество.
 
 Он считал, что США и другие страны просто напросто угрожают ему, и если война действительно разразится, Советский Союз не останется в стороне. Если бы США стали контролировать цены на нефть, это было бы невыгодно для Советского Союза!
 
 17 января началась война в Персидском заливе!
 
 Фэн Ю увидел новости по телевизору и сразу позвонил Фу Жунци, чтобы сказать ему о том, что он собирается инвестировать в нефть, и семья Фу может подумать, стоит ли им присоединиться.
 
 Конечно, Фу Жунци принял предложение Фэн Юя, хотя он все ещё допускал возможность, что Фэн Ю может ошибаться.
 
 "Покупайте по текущей цене и продавайте по 18 долларов за баррель. Используйте все деньги на этом счете.”
 
 Фу Жунци, стоявший позади Фэн Юя, был потрясен. Фэн Ю действительно осмелился вложить все свои деньги в нефтяные фьючерсы, и использовал огромное кредитное плечо. Вчера, когда появились новости о том, что США и другие страны будут атаковать Ирак, цены на нефть выросли на несколько долларов. Сегодня ещё на 1. Фэн Ю все еще осмеливается использовать такую стратегию?
 
 Кроме того, он использовал все свои деньги. У него даже не было стратегии выхода. С ума сойти!
 
 На самом деле, не только Фу Жунци думал, что Фэн Ю сошел с ума. Даже его команда брокеров и команда брокеров Фэн Юя считали, что он ведёт себя безрассудно. Кто бы стал делать такую большую ставку с таким высоким риском?
 
 Остальные 3 брата семьи Фу тоже уже слышали об этой новости, но они не осмелились поверить Фэн Юю. Если даже их брат, который был экспертом по инвестициям, не поверил этой информации, то как это могли сделать они.Фэн Ю уверенно объяснил семье Фу: "я держу пари, что во время этой войны цены на нефть будут падать каждый день. И уже сегодня днем вы узнаете, прав я или нет.”
 
 В тот же вечер Фэн Ю покинул Гонконг, а свет в кабинете семьи Фу горел всю ночь……
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 Фэн Ю не стал возвращаться в Бин. Вместо этого он полетел в Шанхай, чтобы посмотреть на дизайнерскую фирму Лю Майкла. Лю Майкл несколько раз приглашал Фэн Юя, но обычно тот был слишком занят. Хотя инвестиции Фэн Юя в его компанию были невелики, да и прибыль была далеко не большой, она все равно приносила прибыль. Предложения Фэн Юя превратили изначально убыточную компанию в прибыльную. Она стала хорошо известна в Шанхае.
 
 Фэн Ю решил встретиться с другими людьми из компании. Как босс, он должен показываться хотя бы раз в год. Кроме того, Фэн Ю хотел посмотреть, как еще ее можно улучшить. В будущем индустрия дизайна станет очень прибыльной отраслью.
 
 Сейчас этого момента ещё не наступило, но, к счастью, в Китае использовалось много рекламы. Эта дизайнерская фирма имела довольно много рекламных заданий каждый месяц, а это было главным источником ее дохода.
 
 Фэн Ю познакомился с двумя другими дизайнерами, которые были партнерами Лю Майкла. Они были одного возраста, и все старше Фэн Юя, однако они все равно нервничали в его присутствии.
 
 Фэн Ю сказал им, что они могут сосредоточиться на упаковке продуктов. Это было то же самое, что и рекламные конструкции, и в будущем это станет основным источником их дохода. Вскоре китайцы заметят важность упаковки своей продукции, а привлекательная упаковка сможет привлечь внимание потребителей и увеличить объем продаж.
 
 Фэн Ю также поставил перед проектной фирмой определенные цели. Во-первых, компания должна расшириться и нанять больше сотрудников. В настоящее время она ещё слишком мала, и ей будет трудно быстро расти. Компания должна быть самой известной проектной фирмой Шанхая, чтобы таким образом, больше людей о ней узнали. Ради этого они могут даже увеличить свои расходы.
 
 Чтобы продать себя, они должны делать это лучше.
 
 В этом году “Великий" заявил, что Шанхай будет развивать свой восточный регион. Поэтому Фэн Ю решил инвестировать в восточную часть Шанхая. Покупка коммерческого здания сейчас-это хорошая инвестиция, ведь через два года в Шанхае появится еще больше предприятий, и Фэн Ю сможет получать арендную плату.
 
 Он пробыл в Шанхае всего один день, и уже вечером поспешил в Пекин. Вэнь Дунцзюнь, Ли На и Чжан Хань тоже прилетели туда из города Бин.
 
 В понедельник им предстояло пройти собеседование в университетах, куда они хотели поступить. После собеседований они могут получить три вида результатов. Во-первых может случиться так, что студенты не придётся даже сдавать вступительные экзамены, потому что его сразу примут в университет. Во-вторых студенту могут снизить требования к поступлению на 100 баллов. А в-третьих на 50 пунктов. Наконец, провалил собеседование.
 
 Те студенты, которым было гарантировано место в университете, имели разные дипломы, например, первое место в общественном конкурсе или какой-то международной олимпиаде. Конечно, помимо этого было ещё и много студентов, таких как Фэн Ю, которые были из лучших провинциальных средних школ или были лучшими студентами в провинции.
 
 Если бы Фэн Ю ничего не предпринимал, он и остальные получили бы возможность снизить вступительные требования на 50 баллов, а благодаря летнему лагерю Московского университета даже на 100 баллов.
 
 Однако сейчас Фэн Юю было гарантировано собеседование в Пекинском университете, а Ли На-в Пекинском педагогическом университете. Это был университет ее мечты. Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань подали документы в Пекинский технологический университет. На самом деле их старшая школа даже получила место для Лю Куна в Университете Хуа Цин, но Лю Кун отклонил это предложение.
 
 Фэн Ю был в шоке, когда услышал об этом от Лю Куна. Этот парень отказался получить гарантированное место в университете. Он предпочёл посидеть на вступительных экзаменах, лишь бы попасть на курс, который ему нравился.
 
 Результаты Фэн Юя были едва достаточны, чтобы претендовать даже на собеседование в Пекинском университете. На самом деле, их старшая школа хотела отправить Фэн Юя в другой университет с более низкими стандартами, но он сам уже гарантировал себе место именно в этом университете. Со способностями Фэн Юя к иностранным языкам он наверняка поступит в университет, даже не сдавая вступительных экзаменов.
 
 Он велел Сунь Вэньхаю помочь ему с собеседованием. В таком случае его точно примут. Сунь Вэньхай не должен заботиться об остальном.
 
 У Фэн Юя была одна хитрость в рукаве. Хотя его результаты были обычными и он не имел никаких других специальных навыков, он был богат.Сэр Шоу только что пожертвовал деньги на строительство двух школьных зданий для Пекинского университета, но строительство еще не началось. Университет все еще нуждался в одобрении местных властей и 10 миллионах юаней.
 
 Если бы Фэн Ю пожертвовал новое здание общежития для университета, которое обошлось бы примерно в 2 миллиона юаней, он мог бы назвать его, как ему захочется. Это было бы хорошей рекламой для бренда "wind and rain", и в то же время он мог бы поступить в университет без каких-либо проблем.
 
 Фэн Ю планировал пожертвовать здания с названиями "wind and rain" и "Тай Хуа" школам по всему Китаю, ведь в настоящее время он сделал это только для города Бин и прилегающего региона. На данный момент заработал уже много денег и эти деньги для него ничего не значили.
 
 Понедельник, 8 утра. Фэн Ю пришёл в Пекинский университет на собеседование. Это был обычный, но немного старый класс. Его было нельзя сравнить с университетскими классами будущего. По состоянию этого “лучшего" университета в Китае можно было бы судить о состоянии других обычных университетов. Это еще больше убедило Фэн Ю в его желании вложить деньги.
 
 Собеседование было примерно таким же, как и для правительственных чиновников. Вопросы были очень странными, и никто не мог предсказать, что именно у него спросят. Фэн Ю мог судить о результатах по выражению лиц студентов, которые выходили с собеседования.
 
 Все те, кого он здесь встречал, были лучшими учениками в их средней школе. Они прошли всего лишь 5-минутное собеседование, но уже потерпели поражение.Зато Фэн Ю совсем не волновался.
 
 “Третья Средняя Школа Города Бин, Фэн Ю. Пожалуйста, войдите.”
 
 Фэн Ю вошел в класс. Это была пустая комната со стулом в центре. Этот стул предназначался для Фэн Юя, а перед ним стоял целый ряд столов. Его будут допрашивать 5 учителей. По выражению их лиц Фэн Ю понял, что они не были довольны ответами студентов, которые были перед ним.
 
 Фэн Ю коротко представил себя, и учитель, сидевший в центре, спросил: "Вы посещали летний лагерь Московского университета в Советском Союзе. Насколько хорошо вы владеете русским языком? Я не говорю о ваших результатах. Я говорю о ваших разговорных навыках.”
 
 Вопрос был задан на русском языке. Этот учитель хотел проверить Фэн Юя.
 
 Фэн Ю без колебаний ответил ему по-русски: "у меня нет проблем с чтением, письмом и речью. Раньше я даже переводил русские юридические документы.”“Вы написали в своем резюме, что знаете и английский. Вы знаете два иностранных языка?”-Спросила другая учительница по-английски.
 
 На этот раз Фэн Ю ответил по-английски: “У меня нет никаких проблем с чтением, письмом и разговорной речью на английском языке.”
 
 Учителя были удивлены. Этот студент был особенным. Он хорошо владел двумя иностранными языками, а, судя по его резюме, его родители были фермерами. Этот ребенок был необыкновенным! Но его результаты были не так уж хороши. Он был чуть лучше среднего.
 
 Несколько учителей посовещались между собой и решили задать Фэн Юю последний вопрос, прежде чем окончательно оценивать его.
 
 “Фэн Ю, это последний вопрос. Что вы думаете об экономике Советского Союза последних нескольких лет?”
 
 Это был самый трудный вопрос из всех. Никто из студентов до Фэн Юя не мог на него ответить. Они либо теряли дар речи и заикались, либо вовсе не отвечали.Учителя хотели посмотреть, сможет ли этот Фэн Ю, хорошо знающий русский язык, им ответить. Если у него получится, его примут без вступительных экзаменов!
 
 Услышав этот вопрос, Фэн Ю улыбнулся. Он был экспертом в этой области!
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 Фэн Ю с улыбкой вышел из кабинета для собеседований. Другие студенты, которые ждали снаружи, подошли к нему, чтобы попытаться узнать о том, как все прошло.
 
 “Учителя просто спросили меня о том, в чем я разбираюсь. Например, я заявил, что хорошо владею иностранными языками, и они задали мне несколько вопросов на иностранных языках. А ещё они спросили меня о моем мнении на счёт экономики Советского Союза. Этот вопрос оказался немного сложнее.”
 
 Все остальные нервничали. Они были обычными учениками старших классах и ничего не знали о Советском Союзе. Глядя на выражение лица Фэн Юя, они поняли, что он смог ответить на все вопросы. Когда они узнали, что Фэн Ю был из третьей средней школы города Бин, они предположили, что он разбирался в экономике Советского Союза, потому что он располагался неподалёку от границ.
 
 Остальные ученики были чуть ли не в слезах. Они не обращали внимания даже на новости и экономику Китая, а их решили спросить о Советском Союзе.
 
 Фэн Ю вернулся в отель Jingbin. Все студенты из его школ останавливались в нем, так как это был специально отведенный для них отель. Они воспользовались рекомендательным письмом, и поэтому, с них не взимали плату за пребывание там в течение 2 дней. Это было своеобразной формой поощрения от их города.Фэн Ю заметил, что он последним вернулся в отель. Все прошли собеседования, и трое из них были освобождены от сдачи вступительных экзаменов. Остальные смогли получить более простые условия для поступления.
 
 Все студенты были удивлены, когда услышали, что Фэн Ю освободили от сдачи вступительных экзаменов. Он подал заявление в Пекинский университет, но его результаты были не так хороши, как у них всех. Почему же так случилось? Неужели в Пекинском университете можно так легко пройти собеседование?
 
 Что больше всего удивило Фэн Юя, так это то, что два других человека, которых тоже приняли сразу, это Чжан Хань и Вэнь Дунцзюнь. Как этот идиот Вэнь Дунцзюнь вообще прошел собеседование?
 
 Он торжествующе заявил, что продемонстрировал свои знания русского, а затем спел русскую песню.
 
 А? Так просто? Благодаря пению тоже можно попасть в Пекинский технологический университет?
 
 Он спросил Чжан Хань о ее собеседовании, но она не рассказала Фэн Юю подробностей. Она только сказала, что вопросы были простыми, и ей просто повезло.Ли На получила более низкие условия для поступления. Она была вне себя от радости. Даже если бы ей снизили порог на 50 баллов, она была бы уверена, что сможет поступить в Пекинский педагогический университет. Но ей снизили его на 100 пунктов. Теперь для неё это было слишком легко.
 
 В Пекин приехали 7 студентов, и все они прошли собеседование. Тогда Фэн Ю принял решение: "пойдемте сегодня вечером в ресторан отмечать. Я заплачу. Заказывайте все, что хотите!”
 
 Ресторан был Северо-Восточный, и назывался "Бин-Сити ресторан". Там подавали блюда северо-восточной кухни, а также работала столовая для персонала и некоторых гостей отеля.
 
 Управляющий рестораном Чжао увидел, как Фэн Ю и остальные вошли в ресторан, и быстро побежал их остановить: “студенты, еще не время ужинать. Когда придет время, мы сообщим.”
 
 Город предоставлял студентам, которые проходили здесь собеседования, бесплатное проживание и питание. Вот почему управляющий Чжао подавал им ту же еду, что и своим подчиненным. Еда была не так уж плоха, но и хорошей ее тоже нельзя было достать.
 
 Фэн Ю достал несколько банкнот по 100 юаней и положил их на стол: "я заплачу. Принесите мне все самые дорогие блюда. Этих денег будет достаточно? Найдите мне большой стол и скорее подавайте еду!”
 
 Управляющий Чжао заметил, что все ученики были вне себя от радости. Должно быть, они все прошли собеседование и хотели отпраздновать это событие. Судя по всему, семья этого студента была очень богатой. Он просто так потратил 600 юаней, не моргнув и глазом. Неужели он украл эти деньги у своих родителей? Управляющему Чжао платили всего по 100 юаней в месяц!
 
 Вэнь Дунцзюнь сказал: "дядя Чжао, вам не нужно экономить. О, возьмите несколько больших свиных рысаков и приготовьте их помягче. А ещё, принесите нам по бутылке вина и апельсинового сока.”
 
 Все студенты знали, что семья Фэн Юя была не из бедных, и раз уж он предложил угостить их обедом, они согласились. Всем из них родители дали немного денег, но они не могли их тратить.
 
 "Студенты, содержание спирта в байцзю слишком велико и не совсем подходит для всех вас. Почему бы вам не выпить немного пива? Пекинское пиво отличается от того, которое продают в городе Бин.”-Управляющий Чжао улыбнулся.
 
 Его дети были примерно их возраста, и именно поэтому он не хотел продавать им Байцзю.
 
 “Ладно, дядя Чжао, не слушайте его. Он пьянеет с одной бутылкой пива. Кстати, если вам нечего делать, присоединяйтесь к нам за ужином.”-Фэн Ю пригласил управляющего Чжао к ним.
 
 “Спасибо, но уже скоро ужин, и там будет много народу. Наслаждайтесь едой, и если вам что-нибудь понадобится, просто дайте знать официантке. О да, пожалуйста, уменьшите громкость. В отдельной комнате ужинают несколько лидеров из города.”-Управляющий Чжао указал на отдельную комнату.
 
 Четверо мальчиков под предводительством Вэнь Дунцзюня принялись поглощать еду. Остальные 3 девочки тоже ели немало. Через некоторое время, они начали становиться громче.
 
 Дверь в отдельную комнату внезапно открылась, и оттуда вышел молодой человек, который увидел, что Вэнь Дунцзюнь и остальные очень шумят. Ему хотелось отругать их, но прежде чем он начал это делать, то увидел кого-то знакомого.
 
 “Фэн Ю?”
 
 “Брат Чжао? Ты здесь, а значит... Мистер Чжан внутри?”-Удивился Фэн Ю. Человек, вышедший из отдельной комнаты, был секретарем Чжан Жуйцяна.
 
 “Да. Он там болтает со своими друзьями. Если вы закончили, то лучше возвращайтесь в свои комнаты.”“А кто такой этот брат Чжао?”-Спросил Вэнь Дунцзюнь у Фэн Юя.
 
 “Секретарь Большого лидера. Окей. Давай будем потише. После еды поиграем в покер в наших комнатах.”
 
 Прежде чем Фэн Ю и остальные закончили ужинать, они увидели Чжан Жуйцяна, провожающего гостя.
 
 Примерно через минуту он вернулся и направился к столу Фэн Юя. Тот хотел встать и поприветствовать его, но заметил, что Чжан Хань уже встала.
 
 “Дядя Чжан.”
 
 “О, ты тоже здесь. Как прошло твоё собеседование?”-С любовью спросил Чжан Жуйцян.
 
 “Я прошла и могу поступить в университет без вступительных экзаменов. И все мои одноклассники тоже. Все прошли собеседование. Некоторые получили более мягкие вступительные требования, а других в принципе освободили от вступительных экзаменов.”
 
 Фэн Ю сидел рядом, потрясено глядя На Чжан Хань. Ее семья, судя по всему, имела какое-то особенное происхождение, и судя по тому, как они оба разговаривали, кто-то из семьи Чжан Хань был того же или даже более высокого ранга, чем Чжан Жуйцян.
 
 Черт возьми, Чжан Жуйцян уже был заместителем мэра, кто же тогда этот человек из семьи Чжан Хань?
 
 “Сяо Ю, никуда не уходи после ужина. Пойдем в мою комнату. Мне нужно с тобой кое о чем поговорить.”-Сказал Чжан Жуйцян Фэн Юю.
 
 Фэн Ю: "...”он хотел воспользоваться шансом побыть с Ли На наедине в комнате, пока другие будут играть в покер.
 
 Чжан Жуйцян ушел, и они продолжили обедать. Однако все уже потеряли интерес к еде. Фэн Ю заметил, что Вэнь Дунцзюнь нахмурился, и спросил его: "Что случилось? Слишком полно?”“Это лидер из нашего города? Чжан Хань обращалась к нему как к дяде. Значит ли это, что кто-то из ее семьи тоже является чиновником?”
 
 “Это обычный лидер. Твой отец тоже заместитель начальника сельскохозяйственного отдела. Ты что, чувствуеешь себя неполноценным?”-Фэн Ю утешил его. Самоуверенность этого парня сильно пострадала?
 
 Вэнь Дунцзюнь покачал головой и ответил ему с печальным лицом: "это не так. Я хвастался, что мой отец-большой лидер. Что же мне теперь делать?”
 
 Фэн Юй: "...он ведь заместитель начальника районного отдела сельского хозяйства, то, у что у нее влиятельные родители, не значит, что ты не можешь хвастаться до тех пор, пока твой отец не будет иметь такого же ранга, как заместитель мэра. Хотя Чжан Хань так долго не разоблачаал твою ложь. Это, должно быть, настоящая любовь.”
 
 Я должен узнать у Чжан Жуйцяна, кто родители Чжан Хань?
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 После того, как Фэн Ю и остальные закончили обедать, секретарь Чжао отвёл Фэн Юя к Чжан Жуйцяну. Тогда управляющий рестораном узнал, что Фэн Ю был не только богат, но и близок к самому мэру. Может этот парень - сын какого-нибудь провинциального чиновника?
 
 Он раздумывал, не вернуть ли Фэн Юю сдачу или, может, принести ему немного фруктов и напитков. Он не хотел, чтобы Фэн Ю плохо о нем отзывался, поскольку мэр Чжан мог в любой момент отстранить его от должности.
 
 “Мэр Чжан, зачем вы меня позвали? О, кстати, вы знаете Чжан Хань? Чем занимается ее семья? Насколько я помню, в городе нет лидера с фамилией Чжан.”-Фэн Ю стал раздумывать, кто же этот человек из семьи Чжан Хань.
 
 “В городе? ты думаешь не в том направлении.”-Намекнул Чжан Жуйцян.
 
 Не в том направлении? В ее семье есть человек из провинциального правительства? Но там тоже не было подходящих кандидатов. Тем, кто носил ту же фамилию, было либо за 50, либо за 30 лет, то есть эти люди не могли быть ее отцом или дедушкой.Чжан Жуйцян увидел, что Фэн Ю погрузился в свои мысли, и рассмеялся: "Что случилось? Она тебе нравится? Ее семья специализируется на поимке бандитов и хулиганов.”
 
 “Начальник провинциальной полиции? Но этому Чжану уже за пятьдесят.”
 
 Поскольку Чжан Жуйцян знал Чжан Хань, это означало, что ее отец или дед должны быть высокопоставленными чиновниками. Если это был ее дядя или другой родственник, то они не должны были быть так близки. Но человек, которому уже за 50 - слишком стар, чтобы быть ее отцом, и слишком молод, чтобы быть дедушкой.
 
 “Вождь Чжан поздно стал отцом. Может ты хочешь подумать на счёт неё? Я могу помочь тебе поговорить с ее отцом. Если она выйдет за тебя замуж, у тебя будет сильная поддержка.”
 
 “Мэр Чжан, если вы продолжите говорить об этом, я уйду. Мои друзья ждут меня, мы хотим сыграть в покер.”
 
 “......”По тону Фэн Юя казалось, что поиграть в покер ему было важнее.“Ты бизнесмен, и ты очень умён. Помоги мне придумать решение, которое поможет табачной фабрике города Бин.”
 
 Табачной фабрике? А что с ней не так?
 
 “Мэр Чжан, я не понимаю, что вы имеете в виду. Я импортировал оборудование для этого завода всего два года назад, это все делалось для его расширения. Судя по вашему вопросу, у вас возникли проблемы с продажей табака?”
 
 Фэн Ю помнил, что в его прошлой жизни сигареты Bing City очень хорошо продавались именно в этот период времени. По крайней мере, в трёх северо-восточных провинциях.
 
 Однако вскоре продажи стали медленно снижаться. Фэн Ю предполагал, что это произошло из-за снижения производства, а также из-за отсутствия брендинга.
 
 "Наша табачная фабрика существует уже довольно давно, но сигареты, которые она производит, не слишком хорошего качества. Мы даже не можем экспортировать их в другие провинции. Некоторые табачные фабрики на юге приносят много прибыли, поэтому я не понимаю, почему табачная фабрика нашего города Бин работает так плохо? Может быть, что-то не так с техникой производства? Хотя мы купили ее в Советском Союзе... Городское правительство выделило достаточно средств для строительства завода.”Чжан Жуйцян приехал в Пекин, чтобы найти способ возродиться табачную фабрику. Она не может каждый год терпеть убытки.
 
 Реструктуризация государственных предприятий города в основном проходила успешно, но некоторые предприятия имели проблемы. Табачная фабрика имела одни из самых худших показателей.
 
 Фэн Ю ответил: "мэр Чжан, у меня нет для вас решения. Техника Советского Союза гораздо лучше и эффективнее, чем старые машины, которые были на заводе. Они, кстати, тоже не пропали впустую, их продали в провинцию Линь. Я не очень много заработал на той сделке. Я не включил технологии в стоимость машин именно потому, что сигареты Советского Союза имели иную целевую аудиторию, чем наши. Их сигареты на вкус больше напоминают Мальборо. Сколько людей в Китае любят курить именно эту марку?”
 
 “Я не говорю, что в машинах, которые ты нам продал, есть проблемы. Мне нужно, чтобы ты помог мне придумать новое решение. Если табачная фабрика и дальше будет приносить убытки, то через два года она закроется.”
 
 Фэн Ю начал раздумывать. Выпустить премиальные сигареты? Нет, начальство положит этому конец, а завод могут даже и наказать.
 
 Выпустить новые сигареты? Если бы табачная фабрика могла это сделать, они бы сделали это уже давным-давно.Стоп, кажется есть решение, которое наверняка будет работать, но городское правительство должно с ним согласиться.
 
 “Мэр Чжан, вы помните, как я продавал премиальное масло Тай Хуа?”
 
 “Хм! Ты все еще смеешь упоминать об этом? Ты заставил всех поверить, что являешься премиальным поставщиком нашего внешнеторгового бюро. Я все ещё не могу объясниться с лидерами. С каких это пор мы назначили тебя премиальным поставщиком? И почему ты говоришь об этом сейчас?”-Чжан Жуйцян кипел от злости, думая об этом инциденте.
 
 Фэн Ю улыбнулся: "Мы можем делать премиальные сигареты.”
 
 “что? Премиальные сигареты? О чем ты говоришь?”
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил, что табачная фабрика города Бин выпускала премиальные сигареты исключительно для лидеров провинций. Они были не дорогие, но приятные на вкус. Однако производство было низким, и его было трудно вывести на рынок.Фэн Ю не мог вспомнить, в каком году он об этом услышал, но, судя по реакции Чжан Жуйцяна, сейчас этого ещё никто не делал.
 
 “Мэр Чжан, успокойтесь. Разве способ, которым я продавал премиальное масло Тай Хуа, был незаконным?”
 
 “Это ведь всего лишь соевое масло. Конечно, это законно. А почему ты спрашиваешь?”
 
 “Тогда почему мы не можем рекламировать наши сигареты как премиальные? Это будет противоречить правилам? Я думаю, что мы даже можем напечатать слова "Bing City Exclusive" на сигаретной коробке и покончить с другими фотографиями. Пусть потребители пробуют их, чтобы узнать, что такое премиум.”
 
 "Продажи увеличатся только за счет печати этих слов?”-Чжан Жуйцян не до конца верил в то, что это возможно.
 
 “Несомненно! Я думаю, что пора использовать новые технологии для производства сигарет. Пускай на заводе снизят производство сигарет более низкого качества и без фильтра, но увеличат производство премиальных сигарет. Такие сигареты должны быть оценены как сигареты Zhonghua, и мы даже можем поставить цену 1 юань больше.”“На 1 юань больше? Ты думаешь, что их будут покупать?”-Глаза Чжан Жуйцяна расширились. Чжунхуа в настоящее время были самой дорогой маркой сигарет во всем Китае.
 
 “Наверняка найдутся люди, которые их купят, и я думаю, что сигареты немедленно появятся на вашем столе.”-Намекнул Фэн Ю.
 
 Чжан Жуйцян подумал о том, что сказал Фэн Ю, и понял, что он имел в виду. Подарки!
 
 Фэн Ю хотел позиционировать эти сигареты как премиальные. Даже если бы люди не захотели курить их каждый день, то они могли бы купить их в подарок.
 
 Это могло бы сработать, но Чжан Жуйцян сомневался, ведь это был нетрадиционный метод.
 
 Однако если он этого не сделает, то табачная фабрика будет продолжать просить средства у правительства.
 
 Фэн Ю продолжал его убеждать: "посмотрите на бренд Hongtashan. Как он стал популярным? Эта марка использовалась исключительно в качестве сувенира. А сигареты Чжунхуа продавались как сигареты, которые курили лидеры. Что плохого в этом маркетинговом ходе? Мы можем даже позволить продавцам нашей фабрики ……”
 
 Чжан Жуйцяна окончательно убедил Фэн Ю. Он решил все рассказать мэру. Ему было неловко прибегать к этому способу, но, похоже, выбора не осталось.
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 “Директор Фан, фейерверки и петарды, которые я заказывал, уже готовы? Я уже говорил вам, что сегодня они будут мне нужны. Только не говорите мне, что ещё не все.”-сказал Фэн Синтай. На нем было пальто и блестящие кожаные ботинки.
 
 “Мистер Фэн, будьте уверены, что сегодня все будет готово. На этой неделе вы дважды увеличивали свои заказы. В вашей семье произошло какое-то счастливое событие?”-Спросил директор фабрики фейерверков города Бин.
 
 Фэн Синтай сделал большой заказ, и даже прямо сейчас был вне себя от радости. К тому же товары, которые он хотел, были довольно редкими. Например, обычные люди заказывали связки из 100 или 200 петард. Редко кто покупал даже из 500. Но Фэн Синтай заказал все 5000.
 
 Другие люди купили бы петарды с двойным фейерверком, но Фэн Синтай предпочёл четыре выстрела! Кроме того, он хотел, чтобы при взрыве в воздухе появлялись разные узоры. Это все было вполне возможно подготовить, но обычно такие фейерверки использовались для крупных событий, вроде кануна Нового года. Даже городское правительство заказало фейерверк стоимостью максимум 10 000 юаней, который длился около 10 минут. Первоначально Фэн Синтай заказал фейерверков на сумму 20 000 юаней и петарды на 10 000. Однако уже через два дня он позвонил на завод и заказал ещё.
 
 Как раз в тот момент, когда директор фабрики фейерверков договорился о том, чтобы его рабочие работали сверхурочно, чтобы подготовить этот заказ, Фэн Синтай позвонил снова и потребовал ещё 10 000 петард. И, естественно, петарды должны быть самые большие и громкие. Заказ на фейерверки он тоже увеличил.
 
 Хотя все обговаривалось ими по телефону и Фэн Синтай не вносил никаких депозитов, директор завода все же организовал подготовку заказа. Он знал, что Фэн Синтай был боссом свинофермы Тянь Пэн, а сейчас почти все в городе ели именно его свинину. Его ферма отличалась высокими технологиями и ее показывали по телевизору. Даже провинциальные лидеры когда-то посещали ее. Ходили слухи, что прибыль его фермы превышала несколько сотен тысяч юаней в год. Он определенно не стал бы отказываться от платежа фабрике фейерверков.
 
 В день Нового года Фэн Ю позвонил своему отцу и рассказал, что они получили значительную прибыль в прошлом году. Еще он попросил его заказать несколько фейерверков и петард, чтобы это отметить.
 
 Фэн Синтай считали, что Фэн Ю ведет себя слишком расточительно, поскольку он хотел заказать петард и фейерверков на сумму 50 000 юаней. Сколько бутылок соевого масла он должен продать, чтобы получить такие деньги!
 
 Фэн Синтай все же сделал заказ, но только на 30 000 юаней.Вскоре Фэн Ю снова позвонил ему, чтобы сообщить, что они собрали плату за корм для животных. Это принесло более 1 миллиона юаней. Пищевая фабрика по - прежнему приносила прибыль. Теперь у него есть еще 1 миллион юаней. Это напоминало падение денег с небес.
 
 После этого Фэн Синтай снова был в хорошем настроении, и заказал фейерверков и петард ещё на 20 000 юаней. Он убеждал себе, что это не пустая трата денег. Его сын сильно хотел этого, а он просто давал своему сыну то, что было ему нужно.
 
 Затем Фэн Ю снова позвонил домой и сказал ему, что он поступил в Пекинский университет.
 
 Фэн Синтай очень удивился. Разве вступительные экзамены в университет не должны проводить летом? Как получилось, что Фэн Юя приняли уже сейчас? Он все у него разузнал и выяснил, что его освободили от вступительных экзаменов.
 
 Его сын поступил в лучший китайский университет, и он был вне себя от радости.
 
 Это событие нужно пышно отметить. Эта новость сделала его ещё счастливее, чем то, что он заработал несколько миллионов юаней в прошлом году. Это было знаменательное событие для семьи Фэн. Фэн Ю принес славу всей их семье!
 
 Фэн Синтай немедленно позвал гостей, чтобы показать всем бесплатные фильмы в кинотеатре.
 
 Затем он позвонил на фабрику фейерверков, чтобы снова заказать петарды. 5000 петард было недостаточно. Ему нужна было 10 000. Вы не можете этого сделать? Я заплачу еще 500 юаней. Разве этого не достаточно?
 
 Удвойте количество фейерверков. Деньги-не проблема!
 
 Сегодня Фэн Синтай пришёл на городскую фабрику фейерверков, чтобы забрать свои заказы. Ему нагрузили целый грузовик, полный петард и фейерверков. Он потратил более 100 000 юаней. Поначалу Фэн Синтай считал, что потратить 50 000 юаней на фейерверки-это спустить деньги на ветер, но теперь он думал, что даже 100 000 юаней это недостаточно!
 
 Прошедшие несколько дней он улыбался без остановки. Всякий раз, когда он встречал каких-нибудь родителей, он болтал с ними и рассказывал об учебе своего сына.
 
 Узнав об этой новости, Чжан Мухуа каждый день стала навещать соседей, не прекращая говорить о своем сыне.“О, ты так хорошо вяжешь. На улице холодает, и я подумываю о том, чтобы связать свитер для моего сына. Кстати, знаешь что? Он поступил в Пекинский университет без сдачи вступительных экзаменов!”
 
 “Ах, ты купила рыбу? Мой сын очень ее любит. Употребление рыбы полезно для мозга. Представляешь, Фан Ю поступил в Пекинский университет без сдачи вступительных экзаменов!”
 
 “Твои дети любят учиться? Мой сын тоже, он учился в третьей средней школе нашего города. Кстати, он поступил в Пекинский университет без сдачи вступительных экзаменов!”
 
 ……
 
 Потрясенное и удивленное выражение на лицах всех присутствующих заставляло Чжан Мухуа улыбаться весь день.
 
 Поначалу она возражал против покупки фейерверков и петард, но теперь ей тоже казалось, что Фэн Синтай купил слишком мало! Он должен купить еще, их фейерверк будет длиться часами. Все в округе, нет, все в городе должны это увидеть!“Старина Фэн, ты только что вернулся из города? И что же ты купил? Новогодние товары?”
 
 “Нет, это все фейерверки и петарды.”
 
 “Ты собираешься заняться их продажей? Но ведь твоя фабрика приносит много прибыли, а ты зарабатываешь больше, чем мы заработали за всю свою жизнь.”
 
 “А кто сказал, что я буду их продавать? Я сам все это сожгу. Не забудьте прийти на открытую площадку перед Дворцом культуры в канун Лунного Нового года, чтобы посмотреть фейерверк. О, в эти несколько дней там будут бесплатно показывать кино. Не забудь пойти и посмотреть.”
 
 Сам все можешь? Все прохожие ему не поверили. Грузовик, полный фейерверков, на одну семью? Даже на свадьбы никто не покупал столько фейерверков и петард.
 
 Фэн Синтай отправился на поиски Вэнь Дэгуана. Держать на фабрике столько фейерверков и петард было небезопасно.“Старина Вэнь, я купил фейерверков и петард, чтобы запустить их во время Лунного Нового года. Не мог бы ты одолжить мне склад на ферме за Дворцом культуры?”
 
 “А? Тебе нужен склад? Сколько же ты купил? Этот склад используется для хранения фейерверков, купленных округом. Наш район купил фейерверков на 5000 юаней. Мы запустим все в канун Лунного Нового года.”
 
 “5000 юаней? Ты называешь это фейерверком? Кто будет на это смотреть? Я купил фейерверк на сумму более 100 000 юаней. Его увидит весь район.”
 
 “Более 100 000 юаней? Старина Фэн, зачем ты купил так много?"Вэнь Дэгуан думал, что эти деньги можно было бы потратить на более значимые вещи. На эту сумму Фэн Синтай мог бы купить большую квартиру в городе, а если бы он пожертвовал ее школе, школа могла бы построить футбольное поле!Фэн Синтай поднял подбородок и гордо сказал: “У меня есть деньги, и я просто так хочу!”
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 Пока Фэн Синтай готовился к празднованию Лунного Нового года, Фэн Ю уже вернулся в город Бин и разговаривал по телефону с Хэ Чжаоцзи. Он докладывал ему о мировых ценах на нефть и лондонское золото.
 
 17 января цена на нефть выросла на 1 доллар, прежде чем начала падать. С этого дня падение практически не прекращалось. За 10 дней цены на нефть упали с 27 до 19 долларов. Самое резком падение произошло 17 января. С 27 долларов до 23. На следующий день она стоила уже дешевле 20.
 
 После этого цены на нефть начали немного колебаться, но они не росли. Они понемногу продолжали падать.
 
 Хэ Чжаоцзи был в восторге от анализа Фэн Ю. Даже когда шла война, этот человек все еще осмеливался говорить о снижении цен на нефть, и его предсказания снова сбывались. Но Хэ Чжаоцзи был обеспокоен тем, что Фэн Ю установил слишком низкую цену продажи - 18 долларов. Если бы он поставил 20, то уже рассчитался бы с будущим контрактом и получил большую прибыль.
 
 Фэн Ю ответил Хэ Чжаоцзи, чтобы он терпеливо ждал. Несмотря на колебания, цены на нефть расти не будут. Через несколько дней они упадут до 18 долларов, и контракт автоматически кончится.В то же время все члены семьи Фу собрались в доме Фу Жунци, чтобы обсудить, следует ли им верить заявлению Фэн Юя о том, что цены на нефть упадут ниже 18 долларов.
 
 Если бы они вышли на рынок, когда цены на нефть превышали 20 долларов, они бы сделали более чем двукратные инвестиции с высоким кредитным плечом, даже когда разница в цене составляла всего 2 доллара.
 
 Изначально они не поверили ему. Если бы они последовали его совету сразу, то получили бы сумму, в 6 раз превышающую свои инвестиции!
 
 Фэн Ю вложил несколько сотен миллионов долларов и все еще пользовался высоким кредитным плечом. Это означало, что он заработал бы не менее 2 миллиардов долларов?
 
 Три младших брата стали ругать своего старшего, Фу Жунци. Если бы он поверил Фэн Юю, они сделали бы то же самое. Даже если бы они инвестировали 100 миллионов гонконгских долларов, их доходность составила бы от 500 до 600 миллионов. А если бы они инвестировали еще больше, то и их доходность была бы выше.
 
 Фу Жунци был в ярости. Посмотрите на весь Гонконг. Кто удешевил нефть? Сколько людей во всем мире стали тому причиной? Даже если бы я поверил Фэн Юю, разве я бы осмелился использовать такое кредитное плечо? Я бы осмелился назначить такую низкую цену? Все вы тоже были уверены, что цены на нефть будут расти, когда начнется война. Кто мог знать, что она упадет?Раз вы все знали, сколько вложил Фэн Ю, то почему не сделали то же самое?
 
 Фу Жунци кричал на своих младших братьев. Как они могли посметь начать ворчать. Если бы их семью возглавлял не он, они бы не были столь успешны.
 
 На самом деле, даже если бы Фу Жунци попросил их в тот день сократить добычу нефти, они бы этого не сделали. Они знали, что это была отличная возможность, но у них не хватило бы духу ее использовать.
 
 Фу Жунци тоже чувствовал себя неуютно. 16 января цены на нефть еще росли, и он подумал, что анализ Фэн Юя был ошибочным. Однако уже на следующий день они резко упали. Кто бы мог подумать что так случится?
 
 После этого они уже никогда не восстановятся. Пока он собирался отреагировать и снизить цены на нефть, стало уже слишком поздно.
 
 Фэн Ю сказал, что цены на нефть достигнут 18 долларов, а значит сейчас разница в цене была около 2 долларов. Отдача была слишком мала. Если только он не осмелится использовать высокий кредитный рычаг, как Фэн Ю.За эти несколько лет Фу Жунци видел, как многие преуспевающие магнаты медленно исчезали из поля зрения общественности. Большинство из них теряли свое состояние, из-за спекуляций на финансовом рынке.
 
 Инвестирование не было таким страшным делом. В нем был риск проигрыша, но эти риски можно было контролировать с помощью тщательного анализа рынка. Зато спекуляция - это то же самое, что азартная игра. Доходность была высока, но и риски тоже. Если человек не будет осторожен, он может потерять все до единого цента.
 
 Посмотрите на Фу Жунцзина. За короткий промежуток времени он потерял на рынке Форекс 400 миллионов долларов. Хотя он и сумел возместить большую часть своих потерь благодаря советам Фэн Юя на счёт покупки лондонских фьючерсов на золото.
 
 Фу Жунцзин хорошо усвоил этот урок. После того как он вернул большую часть своих потерь, он сразу же расплатился с долгами и не стал делать ставку на падение цен на нефть.
 
 Фу Жунци тоже не намеревался инвестировать в нефть. Доходность была недостаточно большой, а риск слишком. Он скорее инвестирует в рынок золота. Колебания на рынке золота были волатильными, да и цены на него упали, как и утверждал Фэн Ю. 
 
 Братья Фу заработали довольно много, слушая советы этого парня. На этот раз Фу Жунци созвал всех вместе, чтобы попросить инвестировать в золотой рынок. Он решил купить золото по цене 355 долларов за унцию и считал, что это вполне безопасно. Однако им еще предстояло решить, хотят ли они инвестировать.Трое младших братьев посмотрели друг на друга, и решили вложить определенную сумму денег. Хотя они не верили Фэн Юю, который утверждал, что цены на золото резко вырастут, команда экспертов их старшего брата была в этом уверена. Они не могли предсказать, как высоко поднимутся цены, но зато доверяли экспертам.
 
 В любом случае, они смогут продать его в подходящий момент. Они не будут использовать высокое кредитное плечо, но они все равно будут получать прибыль.
 
 Хотя у Фу Жунци были некоторые сомнения. Должен ли он подстраховаться и снизить риски? В прошлом каждый раз, когда он инвестировал в фьючерсы, он занимался хеджированием.
 
 Хеджирование обычно использовалось компаниями и крупными игроками. Хотя при его использовании снижались доходность, риски тоже становились меньше.
 
 Хеджирование означало бы то, что он должен отказаться от шанса использовать 100 миллионов, чтобы заработать 1 миллиард, но в то же время это помешало бы 1 миллиарду превратиться в 100 миллионов или даже меньше. Фу Жунци мог бы использовать этот метод и инвестировать 1 миллиард долларов, чтобы получить доход в размере 100 миллионов.
 
 Фу Жунци вспоминал выражение лица Фэн Юя, раздумывая над этим вопросом. Он был таким уверенным и решительным. Он будто бы на сто процентов знал, что победит.У всех молодых людей был драйв. Однако когда они достигали возраста Фу Жунци, они старались избегать больших рисков, даже если они пророчили высокую доходность.
 
 Фу Жунци хотел немного подстраховаться, чтобы снизить риск. Он считал, что как только цены на золото упадут до 355 долларов, что-то произойдёт. Однако он не был уверен, что золото подорожает до 400 долларов, как утверждал Фэн Ю. Никто из его команды не осмеливался делать такие заявления.
 
 Через несколько дней цены на нефть упали ниже 18 долларов, и Фу Жунци в очередной раз убедился в способностях Фэн Юя.
 
 Поскольку Фэн Ю оказался так точен в прогнозах с ценами на нефть, то его прогноз относительно цен на золото тоже должен быть верным. На этот раз Фу Жунци решил инвестировать без использования хеджирования. Он собирался поставить на кон все!
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 В начале февраля Хэ Чжаоцзи позвонил Фэн Юю. Его инвестиции в лондонские фьючерсы на золото и нефть себя исчерпали. На данный момент цены на золото упали до 354 долларов. Не пора ли его покупать?
 
 Хэ Чжаоцзи и другие брокеры консалтинговой компании Wind And Rain проанализировали рынок и пришли к выводу, что цены будут расти. Текущая цена должна стать самой низкой.
 
 Цены на фьючерсном рынке постоянно менялись, и Фэн Ю решил быть более консервативным. Он сказал Чжаоцзи инвестировать небольшие суммы и использовать низкое кредитное плечо. Он может вложить небольшие суммы, чтобы протестировать рынок, но максимум это будет 100 миллионов долларов.
 
 Хэ Чжаоцзи расстроился. Управляющий Фэн все еще не доверял ему полностью. Он заработал более 2 миллиардов долларов на своих инвестициях в лондонские фьючерсы на золото и нефть. Теперь у Фэн Юя было более 3 миллиардов долларов средств, но он все равно позволил ему инвестировать только 100 миллионов.
 
 Хотя Чжаоцзи все равно был уверен, что если он продолжит хорошо работать, то менеджер Фэн позволит ему управлять большим количеством средств. Он также знал, что сможет получить прибыль на рынке золота для Фэн Юя и в то же время заработать больше комиссионных.3 дня спустя Хэ Чжаоцзи рассчитался с фьючерсным контрактом и получил за Фэн Юя 10 миллионов долларов. Фэн Ю был счастлив и позволил Хэ Чжаоцзи использовать 200 миллионов долларов на инвестиции.
 
 Через несколько дней он снова получил прибыль. Тогда Фэн Ю увеличил лимит до 500 миллионов долларов.
 
 Когда Хэ Чжаоцзи сделал деньги для Фэн Юя в четвёртый раз, тот позволил ему распоряжаться целым миллиардом средств. Хэ Чжаоцзи хорошо зарабатывал деньги, ведь его доходность составляла чуть больше 10%. Фэн Ю был доволен.
 
 Поначалу он боялся, что Хэ Чжаоцзи был слишком самоуверен, раз использовал высокий кредитный рычаг для инвестиций в золото. Несмотря на то, что у него была возможность получить высокую прибыль, он также мог потерять все свои средства. У Фэн Юя все таки не было времени ежедневно следить за рынком, хотя он попрежнему достоверно помнил значимые события, произошедшие на нем. Хотя и без точных дат он не помнил. Если однажды цены на золото будут слишком волатильными, он может потерять все, что заработал в прошлом.
 
 Хэ Чжаоцзи использовал хеджирование, чтобы снизить риск. Он знал, что его босс не испытывал недостатка в деньгах и хотел обезопасить себя. Даже если он будет инвестировать в золото с помощью этого метода, вложив 1 миллиард долларов, он будет получать по меньшей мере десятки миллионов в неделю. Его комиссионные все равно будут немалыми.
 
 Если бы он использовал высокий кредитный рычаг и потерял деньги, то мог бы даже потерять свою жизнь. Многие триады в Гонконге были готовы убивать людей, лишь бы получить деньги.В этот период времени семья Фу также инвестировала в золотой рынок. Однако они делали краткосрочные инвестиции. Фу Жунци и его братья использовали высокий кредитный рычаг один раз, тем самым удвоив свои инвестиции. После этого они начали вести себя аккуратнее и использовать хеджирование.
 
 Семья Фу заработала более 2 миллиардов гонконгских долларов на своих первых инвестициях. Этого было достаточно, поэтому Фу Жунци не позволял остальным членам своей семьи терять рассудок из-за жадности. Он предпочитал вкладывать деньги безопасно. Даже если доход составлял всего 100-200 миллионов гонконгских долларов в месяц, это было нормально, поскольку другие предприятия семьи Фу попрежнему получали прибыль. Доходность на финансовом рынке имела свои риски. Фу Жунци, помимо этого, решил войти в Гонконгскую индустрию недвижимости. Он считал, что это будет безопасным вложением средств.
 
 У многих инвесторов была одна общая черта. Они не вкладывали большие суммы каждый раз, вместо этого инвестируя в то, что было безопаснее и легко продавалось.
 
 Джордж Сорос и его команда действовали именно так. Имея более 10 миллиардов долларов средств, их средняя годовая доходность составляла менее миллиарда долларов. Но в определенные годы или определенные периоды времени они могли бы заработать более 10 миллиардов долларов прибыли. Даже если бы инвестиции оказались проигрышными, его потери не были бы столь значительными.
 
 Услышав хорошие новости из Гонконга, Кириленко сообщил Фэн Юю то, что происходит у него в стране.
 
 Он услышал, что во время последней встречи в Советском Союзе лидеры некоторых союзных стран выступили против политики Михаила Горбачева. Он продолжал терять своих сторонников. Исходя из сложившейся ситуации, у него не было возможности продолжать работать еще один срок.Многие считали, что следующим президентом Советского Союза станет Ельцин, а Михаил Горбачев уйдет в отставку даже раньше времени. Конечно, были и те, кто считает, что Ельцин не будет президентом Советского Союза, поскольку он объявил, что русские покинут Советский Союз. Он хотел распада.
 
 Отец Кириленко, Сенченко, получил приказ хранить военные припасы в России. А это однозначно означало, что произойдет нечто серьезное.
 
 Большинство заводов в Советском Союзе уже перестали работать. Не только директора заводов, но и правительственные чиновники спешили продать все, что только возможно, лишь бы собрать деньги. Это могло бы облегчить финансовые проблемы правительства, а также помочь рабочим. Хотя это была временная мера, у них не было другого выбора.
 
 Ситуация в Советском Союзе была крайне запутанной.
 
 Хот многие люди умудрялись извлечь из этого выгоду. Благодаря происхождению Кириленко и его деньгам, 7 горнодобывающих предприятий подписали с ним контракты на продажу акций другой компании. Эта компания была акционером, но все акционеры были людьми Кириленко. Он стал настоящим владельцем всех акций.
 
 Но потом, Кириленко столкнулся с некоторыми проблемами. У него не было достаточно денег. Несколько директоров горнодобывающих предприятий требовали от него крупных выплат.Кириленко за прошедшее время заработал достаточно денег, но этого оказалось мало. В последний раз Фэн Ю говорил ему, что хочет получить долю в этой компании, и Кириленко уже начел готовить документы. Теперь все процедуры были улажены, и он позвонил Фэн Юю, чтобы попросить его подписать контракт.
 
 Фэн Ю был вне себя от радости. Наконец-то он мог владеть долей в Советском горнорудном предприятии. Это была хорошая новость. Фэн Ю не разрешил Хэ Чжаоцзи использовать все их средства только потому, что хотел купить долю в Советском предприятии.
 
 В прошлый раз Кириленко ясно дал понять, что Фэн Юю придется заплатить больше, чем ему, но он получит меньшую долю. Фэн Ю совсем не возражал против. Это все равно обойдется ему намного дешевле, чем покупать полезные ископаемые из других стран. Кроме того, Советский Союз был богат в этом плане.
 
 Именно по этой причине Кириленко пообещал Фэн Юю условие, которое заключалось в том, что Фэн Ю мог принимать решение о количестве добываемых полезных ископаемых и ценах на них.
 
 Повесив трубку после телефонного разговора с Кириленко, Фэн Ю позвонил своему адвокату Уилсону и в банк HSBC. Он хотел, чтобы они подготовились. Кириленко должен был прилететь в Гонконг, чтобы подписать контракт с Фэн Юем. В то же время Фэн Ю уже переводил деньги на зарубежный счет Кириленко. Остальные мелкие детали уладят адвокат и бухгалтеры.
 
 Покончив с этими мелочами, Фэн Ю взволнованно упаковал свой багаж и купил билет до Гонконга.
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 Лететь до Гонконга из города Бин было довольно не просто. Фэн Ю должен был долететь до аэропорта Пекина, чтобы добраться до Чэнду Тяньфу или Шанхая, а оттуда уже до Гонконга. Если ему повезет, ему нужно будет пересесть только один раз. Если нет - больше трёх. Авиасообщение в Китае на данный момент было ужасным. Его нельзя было даже сравнить с тем, что будет в будущие годы, когда появятся прямые рейсы в Гонконг из аэропорта города Бин.
 
 Прождав целый день в Гонконге, Фэн Ю, наконец, увидел Кириленко. Он привел с собой 8 человек. Это были его адвокаты, переводчики, носильщики багажа или просто последователи.
 
 В юридической фирме Уилсона они оба подписали контракт. Фэн Ю вложил 2 миллиарда долларов в компанию Moscow Mining Private Limited в обмен на 49% акций. Изначально эта компания стоила 1,5 миллиарда долларов.
 
 Фэн Ю удивился. Он считал, что у Кириленко было всего несколько сотен миллионов долларов. Он и представить себе не мог, что у Кириленко наберется 1,5 миллиарда. Это означало, что он взял кредитов на сумму более нескольких сотен миллионов рублей.
 
 Фэн Ю, конечно, не понес больших потерь. Он потратил на 500 миллионов долларов больше, но все равно получил на 1% меньше акций. Кириленко наверстает упущенное в других сделках. Например, Фэн Ю всегда хотел Волжские технологии по производству автомобилей, новые линии по производству мотоциклов, генераторные технологии или какие-то другие авиационные.Сразу определить их ценность было довольно непросто. Многие из них было не достать, даже если у вас было много денег. 
 
 Обе стороны остались довольны. Кириленко скопил много денег и до сих пор владел более чем 50% горнодобывающей компании. Фэн Ю потратил гораздо больше, но Кириленко пообещал ему достать передовые технологии. У него все еще остались полномочия принимать решения по некоторым вопросам горнорудной компании.
 
 Хотя Кириленко был основным акционером, Фэн Ю понимал, что если бы он захотел продать полезные ископаемые Китаю, то проблем бы не возникло.
 
 Семья Фу услышала, что Фэн Ю снова приехал в Гонконг, и послала Фу Гуанчжэна позаботиться о ним и его друге. Фэн Ю знал, что семья Фу предложила показать им окрестности, только потому что они хотели подружиться с Кириленко.
 
 Однако Фэн Ю не возражал. Кириленко уже давно с ним работал, и семья Фу не смогла бы разорвать их дружбу. К тому же Фэн Ю мог использовать семейное прошлое Кириленко, чтобы повысить свой статус в семье Фу.
 
 Однако после того, как Фу Гуанчжэн приехал, Фэн Ю тут же пожалел об этом. Все трое разговаривали, но переводчики Кириленко почему-то не следили за происходящим. В конце концов, Фэн Ю сам стал переводчиком между ними двумя.
 
 Черт. Я богаче вас обоих, а мне все еще приходится работать вашим переводчиком?
 
 После ужина и прощания с Фу Гуанчжэном, Фэн Ю и Кириленко вернулись в гостиницу. Они тут же начали обсуждать свои дела. В то же самое время братья Фу снова собрались вместе.
 
 “Гуанчжэн, ты говоришь, что у этого советского парня - военное прошлое?”-Фу Жунци нахмурился.
 
 “Именно так. Его отец-высокопоставленный офицер Советской Армии. Помнишь сделку с самолетами Фэн Юя, которая прошла несколько месяцев назад? Все благодаря этому парня. Он мог приобрести самолет по низким ценам на военных заводах.”
 
 Четверо братьев переглянулись. Они были потрясены. Они поняли, что им пора с другой стороны взглянуть на прошлое Фэн Юя.
 
 Они знали, что у него были кое-какие связи в Советском Союзе. В противном случае Фэн Ю не смог бы торговать с Советским Союзом. Они были уверены, что у него какие-то отношения с правительством Советского Союза. Но они никак не ожидали, что Фэн Ю знаком с советскими военными. Они не были экспертами в политике, но знали, что если экономика страны терпит неудачи, то правительство не имеет права голоса. Именно военные обладают наибольшей властью. Более того, армия Советского Союза была одной из самых мощных в мире.“Ты говоришь, что Фэн Ю вложил деньги в компанию этого советского человека? А сколько именно, не знаешь?”
 
 “Я не уверен, но Фэн Ю упоминал, что он вложил половину своих активов в эту компанию. Судя по прошлым инвестициям Фэн Юя в нефть, он заработал не менее 2 миллиардов долларов. Кроме того, его инвестиции в лондонские фьючерсы на золото тоже принесли хорошую прибыль. Он никогда не терпел убытков. Я оцениваю активы Фэн Юя примерно в 3 миллиарда долларов.”
 
 Что?!
 
 Кроме Фу Жунци, остальные 3 брата были удивлены.
 
 У Фэн Юя было настолько много активов? Разве это не значит, что Фэн Ю был богаче всех их троих? Они все добрались до туда, где были сейчас, благодаря наследству и старшему брату.
 
 Но Фэн Юю не было и 20 лет, а у него было больше активов, чем у них?Фу Ронг вздохнул: "Лао Си, Если человек не из семьи Фу, он может сделать твою компанию банкротом, забрав все акции. А ты даже не сможешь ничего сделать.”
 
 “Хм!”-Фу Жунцзин сожалел, что в прошлом так обращался с Фэн Юем. Если бы он знал дальновидность этого парня и мог заработать так много денег за такое короткое время, он бы уступил ему и попросил своего сына, Фу Гуанчжэна, оставаться с ним в дружеских отношениях.
 
 Хотя Фу Жунци остановил Фу Жунцзина от мести, Фу Жунцзин все еще помнил свою ошибку. Он хотел создать проблемы торговой компании Фэн Юя. Он не верил, что этот человек может что-то ему сделать, если он не будет инвестировать в финансовый рынок.
 
 Но сейчас он больше не смел так думать. Способность Фэн Юя зарабатывать деньги поразила их всех. Кроме того, Фу Жунцзин вернул потерянные деньги и даже заработал 100 миллионов гонконгских долларов.
 
 Даже если он хотел отомстить Фэн Юю, он не мог этого сделать. Если его старший брат не поможет ему, то его имущества будет недостаточно, чтобы пойти против Фэн Юя. Использовать какие-то тайные методы? Фу Жунци сказал, что Фэн Ю мог получить эту информацию благодаря людям, занимающих поразительно высокие посты. Тот, кто стоит за ним, может быть одним из основных лидеров Китая. Он может не обращать внимания на эти мелкие инциденты, но если с Фэн Юем случится что-то плохое, он отомстит семье Фу.
 
 Сейчас семья Фу, может быть, и в порядке, но неизвестно, что будет после 1997 года.
 
 Вместо того чтобы наживать себе такого сильного врага, почему бы не стать с ним друзьями? Семья Фу продемонстрировала свою искренность, продав Фэн Юю акции Айва. Фэн Ю, в свою очередь, поделился с ними некоторыми жизненно важными сведениями.
 
 Фу Жунцзин не пошел бы против денег. Он все еще хотел развивать свой бизнес в Китае. Если бы он смог выйти на китайский рынок, то стал бы мультимиллиардером!
 
 Фу Жунци раздумывал о том, в какую компанию Фэн Ю вложил столько денег. Это были инвестиции в размере более 1,5 млрд долларов США.
 
 Фэн Ю упоминал, что Советский Союз распадется, но почему он все еще в него инвестировал? Он не боялся, что новое правительство не признает его инвестиций и все конфискует?
 
 Тем не менее, Фэн Ю достиг очень высокого статуса. А еще выше его были бы такие магнаты, как Супермен Ли!
 
 Фэн Ю должен стать их другом!
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 К тому времени, когда Фэн Ю вернулся домой, уже почти наступил Лунный Новый год. Сотрудники "Тай Хау Трейдинг" отправили последнюю партию товаров в Советский Союз и ушли на ежегодные выходные.
 
 Ву Чжиган и все остальные были жутко взволнованы. Они не знали, каким на это раз будет их годовой бонус. Два года назад это был пейджер. В прошлом году это был мотоцикл. Каждый год они получали все более дорогие подарки. Никакие другие компании в Китае не могли с ними конкурировать. Что же будет в этом году?
 
 В этом году Фэн Ю не приготовил никаких подарков. Он даже не купил такие товары, как рис, мука и т. д. В этом году Фэн Ю будет раздавать... наличные деньги!
 
 Полученная премия основывалась на индивидуальной производительности. Каждый из работников получит свой бонус. Самая низкая сумма - это 8000 юаней, а самая большая, которую получит Ву Чжиган - 12 000 юаней!
 
 Может показаться, что работники получат меньше, чем в прошлом году, но в этом году Фэн Ю помог им вкладывать деньги. Хотя они все еще не продали свои акции, Фэн Ю сказал им, что они смогут сделать это где-нибудь в июне. Он обещал, что они вернут сумму, хотя бы в несколько раз превышающую их прежний капитал! Это означает, что в этом году каждый из них получит по меньшей мере десятки тысяч юаней! Это гораздо больше, чем в прошлом году!
 
 Новость о годовом бонусе Tai Hua Trading вскоре распространилась и на моторном заводе. Все завидовали подаркам Тай Хуа трейдинга. Все завидовали Ву Чжигану. Их ежемесячная зарплата была намного выше, чем в среднем по стране, а ежемесячные пособия были намного лучше, чем у кого бы то ни было. Премиям по итогам года также завидовали все рабочие. Пейджеры и мотоциклы. Кроме руководителей моторного завода, кто еще мог себе это позволить?
 
 В этом году Tai Hua Trading выдала наличные деньги! Премия торгового персонала Tai Hua в конце года была эквивалентна их зарплате за 5-6 лет!
 
 Хотя в этом году, некоторые люди решили, что теперь торговля Тай Хуа идет не очень хорошо. В прошлом году мотоциклы стоили почти 20 000 юаней каждый, а в этом году сотрудники получили только по 10 000 юаней!
 
 Но все это ерунда. Они просто завидовали успехам Тай Хуа.
 
 Фэн Ю считал, что он был высокопоставленным человеком, но когда он вернулся в свой район, то в полной мере понял истинное значение слова "высокопоставленный". А почему на всех фонарных столбах развешаны баннеры? В последний Лунный Новый год никаких баннеров не было. Как правило, они висели только тогда, когда приезжал какой-то высокопоставленный чиновник.
 
 “Поздравляем Фэн Юя с поступлением в Пекинский университет!”
 
 “Учитесь у Фэн Юя, вносите свой вклад в развитие нации!”
 
 "Скромный студент попадал в Пекинский университет!”
 
 ……
 
 Подождите-ка минутку. Это все мне?
 
 Руки Фэн Юя, лежавшие на руле, задрожали и чуть не увели машину в кювет. Вдоль дороги стояли десятки плакатов, поздравляющих Фэн Юя с поступлением в Пекинский университет. Это заставило его почувствовать себя... хорошо!
 
 Неужели это повесили люди из районного управления образования? Фэн Ю не был лучшим ученым в стране, была ли необходимость предавать гласности его поступление в Пекинский университет?
 
 Что значит "скромный ученик"? Если семья Фэн считается скромной, то во всем Китае нет богатых семей.
 
 Хммм “учитесь у Фэн Юя и вносите свой вклад в нацию" - это вполне разумно. Должно быть, это написали какие-то учителя. Я должен пожертвовать немного денег в районные школы.
 
 Фэн Ю подъехал к своему дому и заметил, что снаружи собралась толпа. Люди стояло вокруг его отца и, кажется, о чем-то говорили.
 
 Фэн Ю был потрясен. Кто же были эти люди? Вот-вот наступит Лунный Новый год, что они тут делают? Погодите, отец улыбался, а кроме того, кто посмеет создать неприятности его отцу? Даже начальник колхозного отдела не посмел бы обидеть его отца! Когда Фэн Ю вышел из машины, все начали толпиться вокруг него.
 
 “Сяо Ю, поздравляю. Я слышал, что ты поступил в университет Хуацин?”
 
 “Какой Университет Хуацин? Это же Пекинский университет!”
 
 “Фэн Ю получил место в Пекинском университете! ты хоть понимаешь, что это значит?” 
 
 “Конечно. Его освободили от сдачи вступительных экзаменов. Мой брат также получил место в сельскохозяйственном и Военном университетах.”
 
 ... “Привет, дядюшки, а почему вы все здесь?”-Фэн Ю улыбнулся и вежливо задал вопрос. Все эти люди были его старшими братьями.
 
 “Сяо Ю, мы услышали, что ты вернешься сегодня, и пришли тебя поздравить.”
 
 “Сяо Лэй, подойди сюда и поприветствуй своего брата Фэн Юя. Он учится в Пекинском университете. В будущем он станет великим лидером!”-Кто-то притащил сюда ребенка.
 
 Фэн Ю: "...”- Я не бог. Я не могу благословить вашего ребенка, чтобы он получил место в университете, только прикоснувшись к нему. Кроме того, ваш ребенок слишком молод.
 
 “Пойди съешь немного конфет. Мой сын очень устал. Пожалуйста, не утомляйте его.”-Чжан Мухуа вышла наружу с большим подносом конфет.
 
 Фэн Ю вздохнул с облегчением. Наконец он добрался до дома. “Папа, мама, что происходит? Почему так много людей встречают меня? Кроме того, почему в округе так много баннеров?”-Спросил Фэн Ю, выпив большой стакан медовой воды.
 
 “Все стали завидовать тому, что мой сын учится в Пекинском университете.”-Гордо сказал Фэн Синтай.
 
 “Но зачем вешать столько баннером... это ты заставил людей сделать это?”
 
 “Нет. Это наш район. Ты первый человек из нашего района, который поступил в Пекинский университет!”-Сказал Фэн Синтай с гордым выражением лица.
 
 “Все. Перестань слушать глупости своего отца. Все фейерверки, которые он купил, он пожертвовал району, их запустят в канун Лунного Нового года. Район обещал повесить баннер в знак благодарности, но твой отец заказал их целых 30 штук.”-Добавила Чжан Мухуа.
 
 “А что не так? Ты знаешь, сколько фейерверков я пожертвовал району? Неужели я даже не могу повесить несколько баннеров? Старый Вэнь становится все скупее. Он хотел сэкономить на знаменах!”-Сердито сказал Фэн Синтай.
 
 “Папа, тебе не кажется, что ты выпендриваешься? Разве не ты учил меня скромности?"-Фэн Ю считал, что это перебор. Если бы он поступил в Пекинский университет благодаря своим собственным способностям, это было бы прекрасно. Но место в университете он получил по совсем другим причинам.
 
 “А почему я не могу покрасоваться? Другие люди тоже хотели бы это сделать, но их дети не поступили в Пекинский университет!”-Возразил Фэн Синтай.
 
 “Прекрасно, прекрасно, прекрасно. Ты можешь покрасоваться. Я просил тебя купить фейерверки и петарды на Новый год. Сколько ты купил?”
 
 “Ты попросил своего отца купить фейерверков и петард но 50 000 юаней, а он купил более чем на 100 000!"-Чжан Мухуа была в шоке, когда думала о деньгах, потраченных на такую ерунду.
 
 “А? А когда это я попросил папу купить столь фейерверков?”
 
 “Разве ты не писал мне на пейджер и не просил купить фейерверков и петард на 50 000 юаней?” “Я попросил тебя купить фейерверк Ву Вана (吴 吴, имя человека, которое звучит почти как 五万, то есть 50,000). Фейерверки на его фабрике самые красивые.”-Сказал Фэн Ю. 
 
 “Я же говорила тебе, что наш сын не будет тратить деньги на такую ерунду. Я просила тебя еще раз поговорить с ним, а ты не стал меня слушать.”-Выругалась Чжан Мухуа.
 
 “Это неважно, потому что фейерверк уже купили. Мой сын поступил в Пекинский университет, и я хочу еще больше фейерверков. Я хочу, чтобы весь район знал об этом. Если бы не городские правила, я все равно запустил бы этот фейерверк в городе! Не готовь сегодня ужин. Мы поужинаем в столовой пищекомбината. Я пригласил к себе друзей и хочу, чтобы они познакомились с нашим сыном.”
 
 Фэн Ю: “……”
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 Было 9 часов вечера, наступил канун Лунного Нового года. Все жители района собрались на площади перед Дворцом культуры. Гала-программа весеннего фестиваля проходила каждый год, и обычно в начале она была неинтересной. Тем более люди могли посмотреть повтор на следующий день. Все присутствующие приходили только ради фейерверков. Люди узнали, что в этом году район будет запускать фейерверков на сумму более 100 000 юаней и не хотели это пропустить.
 
 Фэн Ю знал, что такие мероприятия будет популярны еще как минимум несколько лет. Некоторые заведения даже будут тратить на них миллионы.
 
 Начальник сельскохозяйственного отдела произнес речь и несколько раз упомянул Фэн Синтая и Фэн Юя. Отца даже пригласили зажечь первую связку петард вместе с главным лидером города.
 
 После того как звуки петард прекратились, начался фейерверк.
 
 Все, независимо от возраста, громко зааплодировали. Это был хороший год, в который у них получилось заработать неплохие деньги на своих фермах. Фэн Ю увидел Ли На в толпе и аккуратно подкрался к ней сзади. Он похлопал ее по левому плечу и быстро шагнул вправо.
 
 “Привет. Завтра мы поедем в дом Лю Куна. В этом году он не собирается возвращаться в свой родной город.”-Ли На игриво ударила Фэн Юя по плечу.
 
 Он ответил: "я не могу присоединиться к вам. Завтра я поеду в свой родной город, чтобы отпраздновать Новый год. Мы не были там уже два года, поэтому мой дед пригласил меня. Я должен съездить.”
 
 У Фэн Юя был старший дядя, и он тоже жил в провинции Лунцзян, но в городе, расположенном дальше к северу. Его дед гостил у старшего дяди. В прошлой жизни Фэн Юя он был очень здоров и прожил долгую жизнь, но по прошествии тысячелетия он скончался от несчастного случая. Фэн Ю встречался со своим дедом всего несколько раз, и плохо его помнил.
 
 После того, как их финансовое положение улучшилось, Фэн Синтай хотел, чтобы его отец остался с ним, но тот предпочёл жить рядом со своими старыми друзьями. Поэтому Фэн Синтай мог только посылать ему деньги и навещать летом.
 
 В прошлый Новый год семья Фэн столкнулась с одной проблемой. Многие люди навещали их, даже те, кто не был им близок. Но все они приходили только ради того, чтобы получить красные пакеты. В этом году Фэн Синтай решил приехать к своему отцу в первый день Нового года. Как хорошо, что в прошлом году построили новую магистраль, и добираться стало гораздо удобнее.
 
 “А когда ты вернешься?”-Спросила Ли На с разочарованным лицом. Она предпочла бы отказаться от каникул, лишь бы каждый день видеть Фэн Юя в школе.
 
 “Может быть, после пятого дня Нового года. А что? Ты уже скучаешь по мне?”-Пошутил Фэн Ю.
 
 “Еще чего? Сегодняшний фейерверк очень красивый.”-она покраснела.
 
 “Ты любишь фейерверки? Тогда в будущем мы будем запускать их каждый год.” Раз уж семья Фэн решила повыпендриваться один раз, то почему бы не делать это каждый год? Его отец и мать будут только рады.
 
 “О чем это вы тут разговариваете?”-Внезапно появился Вэнь Дунцзюнь, а за ним-лучший ученик Лю Кун. “Мы обсуждаем, стоит ли нам сказать дяде Вэню, что вы встречаетесь. Давненько я не видел, чтобы дядя бил тебя тростью!”-Сказал Фэн Ю.
 
 “А? Ты же обещал ничего не говорить отцу. Я также не сказал дяде Фену о вас обоих.”-Вэнь Дунцзюнь испугался. Отец предупреждал его, чтобы он не ходил на свидания во время учебы.
 
 “Хахаха. Он просто шутит. Пойдёмте туда. Фейерверк там видно не так хорошо, но все равно неплохо.” -Лю Кун потащил его прочь. Этот Вэнь Дунцзюнь был слишком любопытным и любил перебивать других.
 
 Они оба просто стояли и болтали. Ли На даже не позволяла Фэн Юю даже держать ее за руки. Она боялась, что ее родители о них узнают. После окончания фейерверка она сразу вернётся домой.
 
 Фэн Ю вздохнул. Он должен был рассказать всем об их отношениях сразу после того, как они оба летом поступили в университет. Раз у их одноклассников были дети, то почему они не могли хотя бы встречаться?
 
 …....
 
 В первый день Лунного Нового года Сун Делян постучал в дверь дома Фэн Синтая. Однако после недолгого стука никто не открыл. Тогда, из ниоткуда появился сосед и сказал ему, что семья Фэн уехала ещё рано утром. Они вернулись в свой родной город на Новый год.
 
 Уехала рано утром? Сейчас только 7 утра. Сун Делян громко вздохнул. Он был очень разочарован. Он проснулся в 6 утра и приехал сюда на велосипеде. Судя по всему, в этом году он не сможет получить никаких подарков от Фэн Синтая. Очень жаль.
 
 За одно только утро пришло много народу, но все уходили разочарованными. Те люди, которые были близки семье Фэн, или люди с фабрики Тай Хуа, знали, что семьи Фэн не будет дома, поэтому не приходили сегодня утром.
 
 Тем временем Фэн Ю ехал по новому шоссе к дому своего старшего дяди. Отец и сын по очереди садились за руль. Дорога была в отличном состоянии, ведь за последние несколько дней даже снега не выпало. Они ехали на более высокой скорости, чем обычно, и добрались ещё до полудня.
 
 “Наконец-то мы сможем спокойно встретить Новый год. Нужно было так сделать еще в прошлом году.”-Чжан Мухуа рассмеялась. Эти люди ее раздражали.
 
 “В прошлом году шоссе еще не было . Если бы мы куда-то поехали, это бы заняло у целый день. Если бы мы поехали на поезде, нам все равно пришлось бы добираться до железнодорожного вокзала. А там мы бы не смогли купить билеты на поезд. Теперь все гораздо удобнее. В этом году мы не увидим кучку корыстных людей. Мы должны быть счастливы.”-Фэн Синтай тоже не любил такое поведение. Но самым раздражающим из всех был Сун Делян. Он приходил только для того, чтобы воспользоваться ими! “Сяо Ю, остановись где-нибудь здесь. Пусть отец сядет за руль. Ты же не знаешь дороги.”-Чжан Мухуа похлопала Фэн Юя по плечу.
 
 Бип, бип~~~
 
 Фэн Синтай нажал на руль, и во дворе послышался лай. Вскоре двери открылись, и оттуда вышел человек, похожий на самого Фэн Синтая.
 
 “Синтай, Мухуа. Сяо Ю, какой ты высокий. Вы так быстро доехали. Как дороги?”-Спросил старший дядя Фэн Синго.
 
 “С Новым Годом, Дядя. Брат Даньхуа вернулся?”
 
 “Да. Он помогает тете готовить обед. Заходи. Эх, зачем ты столько всего привёз? Нам ничего не нужно.” Фэн Ю притащил во двор два больших мешка. Это были подарки, которые он купил в Советском Союзе и Гонконге.
 
 Тетя вышла на улицу, одетая в передник. Двоюродный брат Фэн Юя, Фэн Даньхуа тоже вышел наружу и помог Фэн Юю донести сумки.
 
 “Сяо Ю, ты такой высокий. Прошло ведь уже 3 или 4 года с тех пор, как ты приехал сюда?”
 
 “Тетушка. Я не такой высокий, как брат Даньхуа. Эти несколько лет я учусь в средней школе и очень занят своей учебой. Вот почему я не навещал тебя.”-Фэн Ю придумал отговорку и в то же время похвалил своего кузена, заставив тетю улыбнуться.
 
 “Заходи. Дедушка ждет внутри.”
 
 Все вошли в дом, а дедушка Фэн безостановочно улыбался. “Сяо Ю, ты уже учишься в каком-нибудь университете?”-Спросил Дедушка.
 
 Когда было упомянуто слово “университет”, Чжан Мухуа наполнилась энергией. Вся ее усталость от путешествия тут же исчезла и она начала говорить: "Сяо Юя освободили от сдачи вступительных экзаменов в университет. Только лучшие студенты получают такие привелегии. Он получил место в Пекинском университете……”
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 Хотя дом старшего дяди был обычным коттеджем, двор у него был большой. Он занимал несколько сотен квадратных метров. У дяди Фэн Юя был только один сын, Фэн Даньхуа, а его бабушка умерла ещё много лет назад. У Фэн Юя не осталось о ней даже никаких воспоминаний.
 
 Фэн Ю и остальные вошли в дом, его тетя приготовила обед. 
 
 Как раз в тот момент, когда все подняли бокалы для тоста, они услышали лай собаки во дворе. Старший дядя был озадачен. Во дворе не должно никого быть...
 
 “это дом Фэн Синго?”
 
 “Да. Разве я вас знаю?”-Фэн Синго посмотрел на посетителя. Он и представления не имел, кто это. “Я партнер Tai Hua Trading. Я продаю мотоциклы Xingfa в нашем городе, поэтому я решил поздравить менеджера Фэна с наступающим Новым годом. Я привез с собой несколько подарков. Где я могу их оставить?”
 
 “Синтай, Синтай, кажется, это к тебе.”-Закричал Фэн Синго.
 
 Фэн Синтай и Фэн Ю вышли наружу. Фэн Даньхуа также последовал за ними.
 
 “О, менеджер Фэн, вы действительно здесь. С Новым Годом.”
 
 Фэн Синтай ошеломленно посмотрел на этого человека. Он не знал его. Однако этот парень пожелал ему счастливого Нового года, поэтому он мог только улыбнуться и пожать ему руку.
 
 Как раз в тот момент, когда он уже начал тянуться, он увидел, как это сделал Фэн Ю. Фэн Синтай опустил руку. Этот человек пришел к Фэн Юю!
 
 “Господин Лю, и вас с Новым годом. Зачем вы принесли так много подарков?”
 
 “Это для старшего Мистера Фэна. Вот вино. Оно лечебное и оно изготовлено с использованием китайских трав по старинному рецепту китайского врача. Оно очень полезно для здоровья.”
 
 “Хорошо. Я приму ваши подарки, спасибо.”
 
 Господин Лю заметил, что у Фэн Юя не было намерения попросить его остаться, поэтому он сразу ушел. Тогда Фэн Синтай спросил Фэн Юя: "что происходит?”
 
 “Он занимается продажей мотоциклов. Наверное, он услышал, что мы празднуем Новый год здесь и решил приехать в гости. О, это же свежие фрукты. Давай отнесём их отсюда, пока они не замерзла.”
 
 Этот господин Лю позвонил Ву Чжигану, чтобы поздравить его с Новым годом, и тогда, узнал, что Фэн Ю уехал сюда. Он использовал все свои средства, чтобы узнать адрес и купить подарки. Он ехал на джипе, в котором даже не было кондиционера. Он замерз, но, по крайней мере, Фэн Ю принял его подарки. Может быть, в этом году ему удастся заключить несколько более выгодных сделок.
 
 После того как Фэн Ю и остальные занесли подарки внутри, собака снова залаяла.
 
 “Это дом Фэн Синго?”
 
 Фэн Ю встал и последовал за своим дядей наружу.
 
 “Управляющий Фэн, с наступающим Новым Годом. Мой брат торгует овощами, поэтому я решил немного вас угостить. Здесь лук-порей, зеленый перец, сельдерей, шпинат и цветная капуста. Все очень свежее.”
 
 “Мистер Сюй, с наступающим Новым Годом. Спасибо.”
 
 Они обменялись несколькими любезностями, и Мистер Сюй ушел. Это был дилер увлажнителей воздуха, а также вентиляторов без лопастей.
 
 Прежде чем Фэн Ю успел войти в дом, он снова услышал шум автомобильного двигателя.
 
 “Это дом Фэн Синго?”
 
 Фэн Синго посмотрел на своего племянника. Неужели этот человек тоже пришёл к Фэн Юю?
 
 “Мистер Сан. С Новым Годом.”
 
 “Управляющий Фэн, с наступающим. Я привёз вас диких кур, кроликов и оленье мясо. А ещё два больших гуся. Это все с моей фермы. Пожалуйста, примите мои подарки.”
 
 “Хорошо. Спасибо вам, мистер Сан.”
 
 “Управляющий Фэн, я продаю корм для животных марки "Тай Хуа", а ещё выращиваю свиней. В прошлом году я заработал немного денег, поэтому вот, я хочу выразить вам мою благодарность.”
 
 ……
 
 Пришло всего 5 посетителей, но дом уже был полон новогодних подарков. Все члены семьи Фэн смотрели на Фэн Юя, ожидая его объяснений.
 
 “Это просто дилеры. Я даже не представляю, как они узнали, что я здесь. Некоторые из них продают мотоциклы, некоторые-бытовую технику, другие корма для животных и текстиль. Я не ожидал, что они узнают адрес дяди. Но новогодние подарки, которые они подарили, - очень хорошие. Позже я договорюсь, чтобы кто-нибудь прислал им подарки в ответ.”
 
 Дедушка Фэн сказал: "Даньхуа, приведи сюда Сяо Юя.”
 
 Он был вне себя от радости, когда увидел, что люди присылали его внуку подарки. Так относятся только к способным людям!
 
 Когда дедушка Фэн заговорил, Фэн Даньхуа и Фэн Ю немедленно отнесли подарки в холодильник. Свежие овощи и фрукты хранились снаружи.
 
 “Брат, я думаю, тебе следует прекратить работать на этой фабрике. На ней слишком мало платят, да и зарплату постоянно задерживают.”-сказал Фэн Синтай.
 
 Фэн Ю добавил: "Совершенно верно. Дядя. Почему бы тебе не построить домов и не открыть несколько магазинов, например, канцелярские, закусочные и т. д. Так ты, однозначно, сможешь заработать немного денег. Если ты не хочешь сам управлять магазинами, то можешь сдать их в аренду для других.”
 
 Дом Фэн Синго находился прямо напротив средней школы. Это было отличное место, почему бы не использовать такой большой участок земли в полной мере?
 
 Чжан Мухуа добавила: "Брат, это ты дал нам деньги на трактор. Теперь же дела Синтая и Сяо Юя идут очень хорошо, они заработали немного денег. Послушай меня. Весной мы построим здесь 3-этажное здание, в котором установим лифт и эскалаторы. Тогда, отец не будет уставать от подъема по лестнице.” Фэн Синго посмотрел на свою жену, которая тоже не знала, как реагировать. Его младший брат посылал им деньги каждый месяц, и эта сумма постоянно увеличивалась. Они уже даже не знали, на что их тратить. В последний раз, когда Фэн Синтай навещал их, он был за рулем небольшого советского автомобиля, но на этот раз уже приехал на машине побольше.
 
 Кроме того, многие люди дарили их семье подарки. Похоже, что бизнес Фэн Синтая действительно стал очень успешным. Фэн Синтай уже даже просил своего брата переехать в его район, но тот не хотел. Он уже привык к своему дому.
 
 “Хорошо. Вы оба-братья, и нет никакой необходимости смущаться из-за этого. Ну же, выпейте со мной.”-Дедушка Фэн постучал по столу.
 
 Фэн Ю повернулся к своему двоюродному брату, Фэн Даньхуа: “брат Даньхуа, ты должен закончить университет в следующем году. Ты уже знаешь, куда тебя направят работать?”
 
 Задать этот вопрос его попросил фэн Синтай. Он уже разговаривал со своим племянником, но Фэн Даньхуа не хотел заниматься бизнесом. Он просто хотел иметь стабильный доход, работая в правительственном агентстве. Но даже при таком раскладе нужно суметь найти хорошее подразделение. Фэн Синтай практически никого не знал, но у Фэн Юя дела обстояли совсем иначе. У него было много связей, и он всегда хвастался, что нет ничего, чего бы он не мог достичь. Вот почему Фэн Синтай попросил Фэн Юя устроить его двоюродного брата работать в хорошее подразделение.
 
 “Я еще не уверен. Наверное меня отправят в этот район, в сельскую местность. Если бы только меня направили работать в город..."-Условия жизни в городе были намного лучше, чем в сельской местности.
 
 “Ты хочешь поехать в Бин? У меня там есть кое-какие связи, и ты сможешь работать в правительственных учреждениях.”
 
 “в бин? Разве это возможно?”-Фэн Даньхуа тут же обрадовался.
 
 “Значит ты согласен. Позже передай мне свои данные. Я обещаю тебе, что тебя возьмут на работу в правительственное учреждение в городе Бин. О, может у тебя есть предпочтения на счёт департаментов?”
 
 Глаза Фэн Даньхуа расширились. Мало того, что он может получить работу в городе Бинг, так ещё и есть возможность самому выбрать департамент?
 
 “А я могу работать в городском правительстве?”-Спросил Фэн Даньхуа.
 
 “Я не могу обещать тебе работу в городском комитете, но в городском правительстве-пожалуйста.” Учитывая отношения Фэн Юя и Чжан Жуйцяна, это не будет проблемой. Чжан Жуйцян не стал бы отвергать его просьбу. Ну а даже если этот вариант не сработает, Фэн Ю может использовать свой специальный ход "пожертвования".
 
 Дедушка Фэн был в хорошем настроении, когда увидел, что Фэн Даньхуа и Фэн Ю весело болтают друг с другом. Гармония в семье всегда заставляла его улыбаться. Да, семья младшего сына совсем не простая...
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792564
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 Через несколько дней Фэн Ю и его семья вернулись в округ, а на 9-й день Нового года Фэн Ю уже был в Бине и улаживал дела своей компании. Старшеклассники с 3-го курса начали ходить в школу раньше времени, и на 11-й день Лунного Нового года, 25 февраля, уже начались занятия.
 
 Фэн Ю пропустил школу в первый же день. На этот раз учителям было все равно, и даже классный руководитель с готовностью одобрил его отпуск. Фэн Ю уже поступил в Пекинский университет, и ему даже не нужно было сдавать экзамены. Для него было вполне нормальным пропускать уроки.
 
 Учитель Фэн Юя тоже был доволен тем, что он получил место в Пекинском университете. Это означало, что он хорошо поработал и ему даже могли дать премию. А сам Фэн Ю хорошо влиял на других учеников.
 
 Фэн Ю прогуливал школу, потому что Кириленко прислал то, что хотел Хоу Хайтао. Технологии производства больших авиационных двигателей.
 
 На этот раз никаких инженеров не было. Эти люди и без того были богаты и не нуждались в работе за границей. Кроме того, за ними следил КГБ. Кириленко не решился отправить их в Китай. Он и без того шел на значительный риск, посылая эти технологии в Китай. ……
 
 “Секретарь Сюй, я уже столько раз говорил вам, что вы должны готовить чай для гостей...”-Фэн Ю сидел на диване в кабинете Хоу Хайтао, скрестив ноги и отдавая приказы секретари.
 
 На письменном столе в кабинете Хоу Хайтао лежала стопка чертежей. Он и инженеры авиационного завода тщательно их изучали.
 
 Секретарь Сюй беспомощно ответил: "управляющий Фэн, дело не в том, что я не хочу подавать вам чай. Просто Директор Хоу и остальные изучают документы, а я не хочу, чтобы они промокли.”
 
 “Ну пусть тогда кто-нибудь сделает ксерокопии. Посмотри на главного инженера Вана. Он стоит пускает слюни, с если чертежи запачкаются, я не найду им замены.”
 
 Главный инженер Ван вытер рот, но слюней там не было. Этот Фэн Ю нес какую-то чушь. Однако он был человеком с мягким характером, поэтому просто закатил глаза и крикнул секретарю: "Сяо Сюй, пусть кто-нибудь сделает несколько копий чертежей и проследит, чтобы никто не заглядывал в документы. Они носят конфиденциальный характер. Если кто-то случайно увидит их, то зови охрану.” Фэн Ю оглядел комнату и заметил, что главный инженер Ван пристально смотрит на него. Черт побери, я помог твоей фабрике получить эти чертежи, а ты еще и собираешься натравить на меня охрану?
 
 “Управляющий Фэн, вы показывали другим людям эти чертежи?”-Спросил заместитель главного инженера Ли.
 
 Фэн Ю склонил голову в раздумье, а потом вдруг поднял голову и сказал: "Ах!!! Я вспомнил. Кроме вас, их видел секретарь Сюй!”
 
 Секретарь, складывавший чертежи в стопку, вскочил. Он бросил на Фэн Юя сердитый взгляд, но все же продолжил. Он сложил чертежи по порядку и положил их в портфель. Он лично сделает фотокопии. Никто другой не может прикоснуться к этим чертежам. На авиационном заводе было менее 10 человек, которые могли прикоснуться к этим бумагам!
 
 “Директор Хоу, это чертежи для авиационных двигателей серии "Илюшин". Позже будут для серии "Антонов", их отправят вместе со следующей партией самолетов. Вы ведь должны быть рады, что работали со мной, верно?”-Гордо спросил Фэн Ю.
 
 У Хоу Хайтао и остальных инженеров тряслись руки. Они были слишком возбуждены. На авиационном заводе раньше были технологии только для малой авиации, а также автомобильных двигателей. Но теперь, авиационный завод станет крупнейшим производителем самолетов в Китае! Они уже сообщили об этом своему начальству, ведь хотели получить за это премии. После того, как они изучат технологии и смогут построить двигатели, Хоу Хайтао и весь авиационный завод окажутся в центре внимания!
 
 “А поставщики не могут послать авиаинженера?”-Разочарованно спросил главный инженер Ван.
 
 “Главный инженер Ван, я даю все это вам бесплатно, перестаньте придираться. Я обсудил это с директором Хоу. Если мне удастся получить технологии производства других моделей самолетов, я продам их авиационному заводу по низкой цене или использую для обмена на что-то ещё.”
 
 “На что? Какими технологиями ты хочешь обмениваться?”-Главный инженер Ван был начеку. Основные технологии на авиационном заводе Bing City перед передачей кому-либо нуждались в одобрении директора Хоу и его самого.
 
 “Главный инженер Ван, вы говорите так, как будто я пользуюсь преимуществами авиационного завода. Все это время именно вы используете меня в своих интересах. Но я понимаю, что все вы просто хотите внести свой вклад в нацию, поэтому не буду так расчетлив.”-Сказал Фэн Ю. - “В последнее время я подумываю об исследовании автомобилей. Все вы должны знать, что теперь у моих мотоциклов появились конкуренты. Я думаю о расширении ассортимента продукции машиностроительной компании.”
 
 “Ты хочешь производить автомобили? Это совсем не так просто, как мотоциклы. Не думай, что если твой машиностроительная компания может производить тракторы, то ты сможешь производить автомобили.”-Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Юя.
 
 “Вот почему я хочу использовать для обмена ваши автомобильные технологии. Разве завод не начал исследовать это еще два года назад? Просто минивэны, которые вы производите, не достаточно хороши. Вы сосредотачиваетесь только на том, чтобы экономичнее использовалось топливо, но это не очень удобно при вождении."-Фэн Ю был нацелился на их технологии, но также критично оценивал их недостатки.
 
 “Раз ты хочешь производить автомобили, позволит ли город делать это?”
 
 “Наверняка. Я строю новый завод, и в будущем я буду обеспечивать занятость и платить налоги. Вы думаете, что город мне откажет? Благодаря прибыли машиностроительной компании город знает, что я в состоянии платить рабочим зарплату, а они не будут создавать проблем для правительства.”
 
 Фэн Ю знал, что в провинции Линь есть государственное предприятие "Первый автомобильный завод". Он приносил провинции большие доходы от продажи своих грузовиков и легковых автомобилей. Недавно Первый автомобильный завод хотел создать филиал завода в городе Бин для производства новых деталей. Машиностроительная компания провинции Линь также была куплена фирмой First Automobile Works.
 
 Фэн Ю считал, что развитие Первого Автомобильного завода шло не лучшим путём. Им недоставало предусмотрительности. Фэн Ю был уверен, что автомобили, производимые его машиностроительной компанией, будут более подходящими для потребителей.
 
 Кроме того, Audi также начала совместную работу с велосипедным и мотоциклетным заводами и небольшим производителем автомобилей. В будущем компания Audi добьется успеха. Но почему тогда этого не могла сделать машиностроительная компания? Даже если это в итоге не окупится, Фэн Ю в любом случае хотел построить лучший автомобильный бренд в Китае. Будущий автомобильный рынок Китая огромен, и почти все крупные автомобильные бренды хотели получить свою долю. Toyota и Volkswagen занимали большую часть рынка Китая, и из-за этого обогнали General Motors как лучшую и вторую автомобильную компанию в мире.
 
 “Директор Хоу, главный инженер Ван и другие руководители. Пожалуйста, подумайте об этом. Авиационные или автомобильные технологии, что важнее? Если вы не согласны, то ладно.”
 
 “Управляющий Фэн, не волнуйся. Давай все обсудим,. Мы всегда успеем над этим подумать.”-Сказал заместитель главного инженера Ли.
 
 “На сегодня все. У меня есть ещё кое-какие дела. Я надеюсь, что вы сможете дать мне ответ, когда я приду в следующий раз.”-Фэн Ю встал и вышел наружу. Он знал, что авиационный завод окажется искушен его предложением!
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 По мере ухудшения политической ситуации в Советском Союзе у Кириленко появлялось все больше шансов заработать. Теперь он мог купить технологии по производству мотоциклов за пол цены. Весь процесс в принципе стал гораздо проще.
 
 В прошлом году получить технологии для производства самолетов было в принципе невозможно. Зато теперь, для Кириленко это не было проблемой.
 
 У Фэн Юя было много таких технологий, которые он не использовал, но их не стоило продавать, так как отпускные цены были невысоки. Таким образом, он решил использовать их в обмен на те технологии, которые ему нужны.
 
 Март. Первая партия модифицированных самолетов Ил-76 прибыла в аэропорт города Бин, и все 5 авиакомпаний получили по 1 самолету. Вместе с самолетами приехали два авиационных двигателя двух разных моделей. Их забрал городской авиационный завод "Бин". Их разместили в двух разных мастерских. Кроме нескольких специально назначенных инженеров, никто не мог к ним даже приблизиться.
 
 Фэн Ю снова пришел в кабинет Хоу Хайтао, но на этот раз с пустыми руками.
 
 “Управляющий Фэн, где находится информация для компании "Антоновские авиационные технологии"?- С тревогой спросил Хоу Хайтао.
 
 “Директор Хоу, почему вы так волнуетесь? Ваша фабрика уже закончила исследования по двигателю Ил-76? Зачем так жадничать. Вы должны делать все шаг за шагом. Я ведь уже все вам обещал.”-Медленно произнес Фэн Ю.
 
 “Тогда почему ты здесь?”
 
 Фэн Ю тут же взбесился. Ты хочешь сказать, что я не могу быть здесь, если пришёл с пустыми руками?
 
 "Директор Хоу, хотя я и не привез с собой технологии для авиационного двигателя, я могу получить чертежи для вертолетов Mil и некоторых связанных с ними технологий. Это включает в себя двойные и коаксиальные роторы. Хотя эти технологии не самые передовые, я думаю, что они будут полезны для вашего завода. Однако, похоже, мне здесь не рады, и я дам понять своему советскому другу, что мне больше ничего не нужно.”-Фэн Ю встал и уже собрался уходить.
 
 “Эй, менеджер Фэн, стой. Сяо Сюй, что ты делаешь? Где же чай для управляющего Фэна? Достань чайные листья из того металлического контейнера, завари ему чашку чая.”
 
 Хоу Хайтао не давал Фэн Юю уйти. Он не ожидал, что этот парень сможет получить технологии и чертежи вертолетов Mil. Это были технологии одного из лучших вертолетов в мире. В настоящее время самым большим вертолетом в мире являлся МиГ-26, и технологии, используемые при его производстве, были очень продвинутыми.
 
 Хоу Хайтао не переставал злиться эти несколько дней. Его начальство приказало ему передать копию технологий авиационному заводу города Шэнь, сказав, что этот завод также занимается исследованием авиационных двигателей и может использовать советские технологии в качестве справочного материала.
 
 Хоу Хайтао был вне себя от ярости. Он так много работал, чтобы их достать, а авиационный завод Шен-Сити смог без труда получить копию.
 
 Его начальство знало, что он может достать технологии производства других моделей самолетов, ведь он даже нашёл последний образец авиационного двигателя. Теперь же он сожалел, что так рано попытался получить премию. Все его усилия приносили пользу только другим. Сегодня Фэн Ю пришел к нему и сказал, что может получить технологии по производств вертолетов Mil, и это его очень обрадовало.
 
 На этот раз он не будет отчитываться перед своим начальством. Он сделает это только после того, как его завод закончит изучать технологии и производить вертолеты. Это станет большим достижением.
 
 Хотя технологии производства авиационных двигателей могли быть более ценными, на авиационном заводе города Бин вертолеты были важнее.
 
 “Хммм... этот чай очень вкусный. Почему же я раньше никогда его не пил?”-Фэн Ю повернулся к Хоу Хайтао.
 
 Тот стиснул зубы и ответил: "Если ты не возражаешь, что в коробке осталась только половина, то можешь забрать ее себе.”-Эти чайные листья дал ему один высокопоставленный военачальник.
 
 “Секретарь Сюй, принеси коробку сюда. Я заберу ее, когда буду уходить. Даже не думай поменять листья в коробке. Я запомнил запах этого чая.” “Кхе ... менеджер Фэн, как ты собираешься продавать эти технологии?”-С тревогой спросил Хоу Хайтао. Его совершенно не интересовали эти чайные листья.
 
 “Продавать? Я ничего не продаю! Я просто хочу обменяться. На все автомобильные технологии вашего завода. Особенно это касается технологий производства двигателей с турбонаддувом. Я знаю, что ваша фабрика завершила эти исследования.”
 
 “Все эти технологии? Это...”
 
 “а что? Вы думаете, что технологии производства вертолетов Mil не стоят всех ваших автомобильных технологий? Директор Хоу, если вы продолжите сомневаться, я не стану с вами разговаривать. Так или иначе, я буду покупать линию по производству автомобилей "Волга", а она идет вместе с этими технологиями. Я также нанял несколько их инженеров. В худшем случае я потрачу больше денег.”-Медленно произнес Фэн Ю.
 
 “Но когда они смогут закончить исследование двигателя? Это ведь не простая задача.”-Усмехнулся Хоу Хайтао.
 
 “Я могу подождать.”-Фэн Ю скрестил руки на груди. “Управляющий Фэн, я помню, что ты упоминал, что можешь достать технологии производства других моделей самолетов. Они же для тебя бесполезны. Почему бы не обменяться ими со мной?”-спросил Хоу Хайтао.
 
 “Вы ошибаетесь. Я не могу получить эти технологии. Они уже есть у меня. Вам нужна техника авиастроения "Антонов"?- Спросил Фэн Ю.
 
 “Да. А почему бы и нет?”-Хоу Хайтао был вне себя от радости. 
 
 “Отлично. Затем используйте увлажнители воздуха и акции вентиляторов без лопастей, чтобы обменяться на них.”-Сказал Фэн Ю и улыбнулся.
 
 “Управляющий Фэн, ты что, шутишь?”-Хоу Хайтао был потрясен. Его дивиденды от этих акций были очень большими.
 
 “А вы как думаете? Это ваш вклад в развитие нации. Вы что, даже не можете расстаться с этими акциями?”-Нарочно переспросил Фэн Ю. Хоу Хайтао мысленно выругался. Тебе эти деньги не нужны, но авиационному заводу еще как.
 
 Он немного подумал и ответил: "менеджер Фэн, вы можете получить технологии истребителей МиГ Микояна?”
 
 На это Фэн Ю ответил с удивительно мрачным лицом: "Нет!”
 
 Черт. Это были лучшие истребители Советского Союза, и одни из лучших истребителей в мире. Кириленко был недостаточно силен, чтобы получить технологии их производства.
 
 “Управляющий Фэн, мне действительно нужны самые передовые технологии. Хотя я буду рад и тем, которые Советский Союз продавал другим странам. Например, производства двигателей. Ты должен мне помочь. Тогда авиационная техника нашей страны станет гораздо совершеннее.”
 
 Китай уже покупал старые модели истребителей МиГ Микояна и разбирал их. Позже они пытались создать нечто подобное, однако китайский истребитель едва смог преодолеть звуковой барьер. А с помощью этих технологий НИОКР, Китай сэкономит много времени. “Я не могу вам ничего обещать, но... я попробую!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792566
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 Чжан Жуйцян в шоке посмотрел на Фэн Юя: "ты хочешь производить автомобили? Сяо Ю, автомобили - это не так просто, как мотоциклы.”
 
 “А я не думаю, что это слишком сложно. Разве это не просто двигатель с 4 колесами?”-Небрежно спросил Фэн Ю.
 
 Чжан Жуйцян покачал головой. Если бы все было так просто, то автомобили были бы разбросаны уже по всему Китаю.
 
 “Сяо Ю, мы находимся совсем рядом с провинцией Шэнь, а там работает Первый автомобильный завод. Он крупнейший производитель автомобилей в Китае. Ты, в свою очередь, хочешь построить автомобильный завод в городе Бин. Ты что, попытаешься с ним конкурировать?”-Чжан Жуйцян напомнил Фэн Юю то, о чем он должен был знать.
 
 “А что в этом плохого? Мои технологии совершеннее, экстерьер будет красивее, интерьер комфортнее, а мои автомобили дешевле. Почему я не могу конкурировать с ними?"-Фэн Ю был уверен, что ему удастся создать национальную автомобильную марку.“Технологии совершеннее? Автомобили станут еще красивее и комфортнее? Но при все этом дешевле? Откуда у тебя такая уверенность?”-Чжан Жуйцян не знал, что сказать. Разговоры-это все ерунда. Вот пускай возьмёт и выпустит первый автомобиль.
 
 “Я купил производственные линии и технологии "Волги". Теперь мне нужно найти кого-нибудь, кто бы спроектировал внешний вид и интерьер. Я гарантирую, что мои автомобили будут иметь самый высокий рейтинг. Что касается цен, то они будут доступными, а производительность будет лучше средней по рынку.”
 
 “Ты действительно хочешь производить автомобили?”
 
 “Да. Вот почему мне нужна поддержка городского правительства. Дайте мне участок земли. Я хочу построить завод.”
 
 “Ты должен хорошенько подумать. Инвестиции на автомобильный завод - это большая сумма денег.”-Чжан Жуйцян снова попытался убедить Фэн Юя передумать. В Китае было не так уж много людей, которые могли позволить себе автомобиль. В этой сфере дела обстояли совсем не так, как с мотоциклами. Инвестиции потребуется огромные, а в первый год, возможно, не продастся даже 10 000 автомобилей. Существовала высокая вероятность того, что Фэн Ю понесет убытки.
 
 Конечно, Чжан Жуйцян пытался остановить его еще и потому, что этот завод будет построен при машиностроительной компании.
 
 Если город это одобрит, то городское правительство должно будет вложить больше средств в машиностроительную компанию, чтобы предотвратить дальнейшее размывание их акций. Сумма, которая будет введена в машиностроительную компанию, будет совсем не маленькой.
 
 Теперь машиностроительная компания не могла остановить Фэн Юя. В конце концов, решать все будут акционеры. Однако городское правительство все равно могло не дать этому проекту одобрения.
 
 “Я обговорю это с лидерами. Но город может и не дать тебе такого разрешения."-Чжан Жуйцян думала, что ему стоит попробовать, но другие лидеры, возможно, не захотят, чтобы акции их машиностроительной компании кто-то разбавил. Если бы Фэн Ю захотел построить свой собственный автомобильный завод, город не остановил бы его, а правительство только поддержало.
 
 Чжан Жуйцян также задумался, действительно ли Фэн Ю хотел производить автомобили или он просто использовал это как предлог, чтобы разбавить акции машиностроительной компании города. В конце концов, недавно эта компания получала большую прибыль после продажи сельскохозяйственной техники и мотоциклов. В прошлом году их продалось целых 140 000.
 
 Поначалу все думали, что рынок мотоциклов очень маленький, а конкурентов слишком много. К тому же мотоциклы Фэн Юя были дорогими. Даже если бы он продал 100 000 единиц, это уже было бы достижением. Однако он умудрился продать 140 000 единиц, и в прошлом году бренд мотоциклов Songjiang был номером 3 в Китае. В этом году эта цифра поднимется ещё выше.
 
 Похоже, что Фэн Ю шел по правильному пути, но с автомобилями дела обстояли иначе. Состоятельные люди предпочитали импортные автомобили, так как те были лучшего качества. Бедные вовсе не покупали машины. Им гораздо больше подходили мотоциклы. Даже на вторичном автомобильном рынке импортные автомобили продавались гораздо лучше, чем отечественных марок.Расположение города Бин тоже не было идеальным. Он был как раз рядом с крупнейшим китайским производителем автомобилей, первым автомобильным заводом.
 
 "Мэр Чжан, почему бы вам не сказать городу, что я гарантирую, что в течение 3 лет годовой объем продаж превысит 50 000 единиц. Как вы думаете, сколько тогда налогов город получит? Кроме того, я слышал, что в этом году город планировал вложиться в образование, но им не хватило бюджета. Я могу пожертвовать 3 новых школьных здания.”
 
 Глаза Чжан Жуйцяна засияли. Это была хорошая новость. Здание школы обойдётся не дешевле 100 000 юаней. С помощью Фэн Юя город может обновить больше старых школ с их существующим бюджетом.
 
 “Хорошо. Я все обговорю с лидерами. Дам тебе ответ через 2 дня.”
 
 ……
 
 Два дня спустя Фэн Ю пришел в офис Чжан Жуйцяна, но когда он увидел улыбку на его лице, то понял, что имеет дело с хитрой лисой.
 
 Он сразу же догадался, что город согласился на его предложение, но лидеры, должно быть, думают о том, как получить от него побольше денег!
 
 Черт. Они хотят мной воспользоваться? Если я поеду в другие районы строить этот завод, то там чиновники будут относиться ко мне как к Богу!
 
 “Мэр Чжан, судя по вашему выражению лица, город согласился?”
 
 “Да. Можешь считать так, но есть некоторые условия.”
 
 “Ох... ну и что это за условия? Я ещё подумаю, смогу ли я принять их.”-Фэн Ю вздохнул.
 
 "Во-первых, ты должен построить 10 школьных зданий в течение 3 лет, и они должны быть похожи на те школьные здания, которые построил твой отец.”Черт. 10 зданий? Это будет стоить более 10 миллионов юаней. Фэн Ю был готов на это согласиться. Он не впервые использовал образование, чтобы повысить свою репутацию.
 
 В последующие годы его прошлой жизни многие старшеклассники гордились тем, что посещали занятия в школах, профинансированных Сэром Шоу. Если он создаст компанию в Китае, то многие таланты выстроятся в очередь, лишь бы присоединиться к этой компании, даже если заработная плата будет ниже средней.
 
 “Включая университеты?”
 
 “Университеты? Нет. Школы для старших классов."-Китай самостоятельно обеспечивал финансирование университетов, городу не было нужды объятому заботиться.
 
 Фэн Ю почувствовал сожаление. Если бы речь шла о университетах, то он бы построил самые лучшие. Хотя старшие школы это тоже не так уж плохо. Однако Фэн Ю не забыл и про свои условия.
 
 “Прекрасно, но названия им буду давать я.”“ты хочешь назвать школы Wind and Rain? Это звучит не слишком приятно.”
 
 Фэн Ю потерял дар речи. Это твоё имя не слишком приятное. Вся твоя чертова семья не слишком приятная!
 
 “Назвать здание школы Тай Хуа не должно быть проблемой?”
 
 Чжан Жуйцян закатил глаза. Ты думаешь, я не знаю, что название Тай Хуа сформировалось от имен твоих родителей?
 
 “Хорошо. Я согласен. Итак, ты согласен на первое условие. Давай поговорим о следующем. Машиностроительная компания не может не принадлежать городу, и независимо от того, насколько будут разбавлены акции, Город должен получить не менее 10%!”
 
 “Да, это понятно. Но, то, сколько город получит акций, будет зависеть от того, насколько пропорционально мы будем вкладывать средства. Если город сможет дать необходимые средства, то акции не будут разбавлены.” Это не было проблемой. Фэн Ю всегда мог создать акционерную компанию и передать акции машиностроительной компании ей. Город беспокоился только о налогах. 
 
 “Хорошо. Тогда третье условие."-Чжан Жуйцян знал, что Фэн Ю никогда не согласится дать городу 10% акций без вложения средств в компанию.
 
 “Подождите, мэр Чжан, а сколько у вас условий? Сотня?”-Фэн Ю был недоволен. Это уже слишком много.
 
 Чжан Жуйцян улыбнулся: "Это последнее условие. Ты должен нанять жителей города Бинг в качестве рабочих!”
 
 “Это тоже не проблема. Это последнее условие? Тогда все готово!"-Фэн Ю быстро остановил Чжан Жуйцяна, прежде чем тот продолжит добавлять новые условия.
 
 “Вот карта. Выбери место для своей фабрики, и мы сможем обсудить плату за пользование землей.”
 
 Черт. Я знал, что все не так просто. Город хочет использовать землю в качестве замены своей доли!Фэн Ю соглашался на все эти условия только потому, что хотел, чтобы его автомобильный проект стартовал как можно скорее.
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 Фэн Ю выбрал участок земли. Уже в ближайшем будущем город построит там промышленную зону, поэтому нынешние дорожные условия не были проблемой.
 
 Когда Чжан Жуйцян рассказал Фэн Юю о плате за землю, ему захотелось плюнуть на все свои планы. Это был бесполезный клочок земли, а вы хотите взять с меня столько, будто это какое-то первоклассное место?
 
 На самом деле город хотел только половину того, что Чжан Жуйцян передал Фэн Юю. Просто городские власти не знали Фэн Юя так же хорошо, как Чжан Жуйцян. А тот прекрасно видел, что Фэн Ю торопился, стараясь побыстрее начать строить автомобильный завод, поэтому он хотел получить более выгодные условия для города.
 
 Фэн Ю только что продал несколько самолетов и получил довольно приличную сумму. Поэтому предложенная плата не должна стать для него неподъёмной.
 
 В конце концов Фэн Ю сдался. Город будет использовать этот участок земли вместо вливания средств в машиностроительную компанию. Фэн Ю использует технологии, производственные линии и определенную сумму денег. Фу Гуанчжэн тоже вложил свою долю. Но акции города снизились до 28%, в то время как Фэн Ю и Фэн Синтай имели 56%.Чжан Жуйцян выпил большую чашку чая. Он наконец выполнил задание, данное ему городом. Он даже умудрился получить на 3% акций больше, чем они ожидали. Они были уверены, что у города останется только 25%.
 
 Выпив чай, Чжан Жуйцян заметил, что Фэн Ю пристально на него смотрит: “Почему ты все еще здесь? Хочешь, чтобы я угостил тебя обедом?”
 
 Если бы это были другие инвесторы, Чжан Жуйцян обязательно предложил бы им вместе пообедать после заключения деловой сделки. Но только не Фэн Юю!
 
 “Мэр Чжан, раз мы закончили наши официальные дела, я бы хотел обсудить кое-что личное.”
 
 “Личное?”-Чжан Жуйцян настороженно посмотрел на Фэн Юя: “какие личные дела ты хочешь со мной обсудить?”
 
 Этот сопляк, должно быть, снова решил использовать меня? Что он хочет продать на этот раз? Ни за что. Ни в коем случае!“Мэр Чжан, помимо бизнес партнёров, мы ещё и друзья. Я помогал вам с городской табачной фабрикой и слышал, что эксклюзивные сигареты были распроданы, как только они появились на полках магазинов. Все это благодаря мне.”
 
 “Ты еще смеешь говорить об этом? Все в городе только это и обсуждают. Люди уверены, что эти эксклюзивные сигареты производятся именно для нас, и количество пачек, которые мы выкуриваем в год, стоит целого здания! Это все ты и твоя дурацкая идея!”-Чжан Жуйцян был в ярости.
 
 В городе Бин эксклюзивные сигареты продавались лучше, чем ожидалось. Однако прибыль принесла с собой и негативный эффект. Репутация городского правительства оказалась подорвана.
 
 “Охх... мэр, чем больше вы будете пытаться остановить людей от таких разговоров или переубедить, тем больше будут распространяться слухи. Почему бы всем вам просто не начать курить именно эти сигареты и не перестать покупать марку Hongshan? Это будет своеобразной поддержкой местных продуктов.”
 
 Чжан Жуйцян был в этом слишком неопытен. Он хотел помешать людям говорить об этом, но чем больше он пытался это сделать, тем быстрее распространялись слухи. Даже если он действительно начнёт курить эти сигареты, какое до этого дело другим людям?Чжан Жуйцян открыл ящик и достал пачку эксклюзивных сигарет: "ты думаешь, мы не сделали то, что ты только что предложил? Люди распространяли слухи, что сигареты, которые мы курили, лучше и отличаются от тех, что продаются на фабрике. Сигареты, которые мы курили, были лучше и дороже!”
 
 Фэн Юю захотелось рассмеяться. Было забавно наблюдать, что Чжан Жуйцян чувствует вину. Это было совсем не похоже на будущего лидера города Бин, которого он видел в будущем.
 
 Фэн Ю сдержал свое желание рассмеяться и продолжил: "На самом деле, фабрика Бэйцзю нашего города Бин, пивная фабрика и другие также могут использовать этот метод. Сделайте несколько эксклюзивных товаров. Пусть люди гадают, для кого были произведены эти товары. Фабрики делают деньги, а значит, и город тоже. Это все для народа, и я думаю, что лидеры должны быть готовы пойти на некоторые жертвы!”
 
 “Перестань подкидывать мне дурацкие идеи, разве нет нормальных методов все исправить?”
 
 “У меня есть. Объявления. Готов ли город оплачивать рекламные сборы? Я могу сделать для вас рекламную кампания абсолютно бесплатно.”
 
 Чжан Жуйцян потерял дар речи. Город не мог позволить себе размещать рекламу на CCTV, как Фэн Ю. Это было слишком дорого. Если бы все заводы рекламировались на CCTV, они бы не отработали рекламные сборы, даже если их продажи улучшились.Фэн Ю наклонился вперед и улыбнулся: "мэр Чжан, на самом деле у меня есть идея, как изменить восприятие людьми городского правительства.”
 
 Чжан Жуйцян с нетерпением ждал его дальнейших слов: “ну и как?”
 
 “Хммм ... мэр Чжан, мой двоюродный брат, в этом году заканчивает университет, и у него есть некоторые проблемы с работой.”
 
 “Его направят туда, где он был зарегистрирован, а местные власти примут соответствующие меры. Он же выпускник университета, о чем тут беспокоиться?”-с удивлением спросил Чжан Жуйцян.
 
 “Он подумывает о работе в городском правительстве Бина.”-продолжал Фэн Ю.
 
 “Ты хочешь, чтобы он вошел в правительство через черный ход?”
 
 “Если вы называете это так, пусть будет так.”-Бесстыдно признался Фэн Ю.
 
 "Мой племянник работает в пивном заводе, а другой на текстильной фабрике...”
 
 “Это совсем другое дело. Это ваши родственники. Если вы дадите им хорошие позиции, люди тут же начнут говорить за вашей спиной всякие гадости. Мой кузен совсем другой. Он выпускник уважаемого университета, и ему просто нужна нормальная работа в правительстве города Бин. Ему вовсе не обязательно становиться высокопоставленным чиновником.”
 
 Чжан Жуйцян пристально посмотрел на Фэн Юя: "он только что закончил университет, но уже хочет стать чиновником? Ты думаешь, это легко? Сначала ты расскажешь мне, как изменить восприятие людьми города и правительства.”
 
 Он согласен? Фэн Ю был вне себя от радости и быстро начал все объяснять: “На самом деле, вы можете сообщить в новостях, что эти эксклюзивные сигареты Bing City-это марка, созданная специально для города Бин. Исключительно для него. Разве это не решит все ваши проблемы?”
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Тот говорил ему, чтобы он понизил свой статус и обманул жителей. Может быть, это и хорошая идея, но он был заместителем мэра, и он опозорится, если сделает это.Что за чушь!
 
 “И это твое решение?”
 
 “Это определенно решит ваши проблемы!”
 
 “Это невозможно!"-Чжан Жуйцян отверг его идею. Даже если он согласится, другие лидеры однозначно откажутся.
 
 “Есть и другое решение. Вы можете дать объявление в газетах о том, что пивная фабрика представляет новый вид эксклюзивного пива Bing City. В то же время вы сможете повысить имидж правительства.”
 
 Глаза Чжан Жуйцяна расширились. Это может остановить слухи, а также повысить имидж городского правительства, да и продажи пивного завода.Этот вариант можно рассмотреть. Во время встречи лидеры обсудят этот вопрос, и наверняка одобрят.
 
 “Позже передашь мне все документы своего родственника. Но он будет всего лишь обычным клерком. И ничего больше."-Городское правительство будет набирать больше сотрудников в этом году. Выпускники университетов - это как раз те, кто им нужен.
 
 “Все уже готово. Я оставлю документы у вас. Спасибо за помощь.”
 
 Чжан Жуйцян: “……”
 
 Разве ты не случайно вспомнил об этом личном деле? Тогда почему ты держишь документы своего родственника при себе? Ты спланировал это с самого начала. Ты опять меня обманул!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792568
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 “Менеджер Чжао, управляющий Мэй вернулся.”
 
 “Ну и? Как прошли переговоры? Правительство города Бин должно согласиться на наши условия, верно?”-Спросил Чжао, наслаждаясь чаем.
 
 “Ммм.... менеджер Мэй кажется не очень благосклонным. Я думаю, что у него могли возникнуть проблемы с переговорами.”
 
 “Какие еще проблемы? Где он? Попроси его немедленно зайти ко мне!”
 
 Это первый автомобильный завод, крупнейший производитель автомобилей в Китае. В смысле им не удалось выкупить всего лишь 2 небольших завода в городе Бин?Это невозможно. Условия, которые они предложили городу, были достаточно привлекательными, а эти два завода практически закрылись. Город Бин хотел больше денег? Городское правительство не должно идти на такой риск.
 
 “Управляющий Чжао. Я подвел вас. Я подвел первый автомобильный завод. Переговоры провалились.”-вздохнул и сказал Мэй Фанву.
 
 “Провалились? Почему? Их не устроила цена? Разве я не говорил тебе быть более гибким?”-Управляющий Чжао был в ярости. Даже если переговоры провалились, тебе не следовало сразу возвращаться сюда. Ты должен был остаться там и попробовать еще раз.
 
 “Управляющий Чжао, у нас больше нет шансов. Город Бин запускает свой собственный автомобильный проект!”
 
 “чего? Город Бин собирается производить свои собственные автомобили? Они что, с ума посходили?!”-Управляющий Чжао был потрясен. Город Бин был расположен слишком близко к городу Цзи, они что, хотели начать конкурировать с первым автомобильным заводом?
 
 Откуда у них такая уверенность в себе? Это ведь крупнейший китайский производитель автомобилей.“Управляющий Чжао, вы знаете о машиностроительной компании города Бин? Той, что продает мотоциклы? Это она начинает автомобильный проект. Я слышал, что они покупали производственные линии и технологии у Советского Союза. Они даже уже расчищают участок земли для строительства.”
 
 “Мотоциклетная компания, пытающаяся начать производить автомобили? Хм! Даже имея советские технологии, я не думаю, что они смогут производить хорошие машины. Это гораздо сложнее, чем мотоциклы. Кроме того, анализировали ли они автомобильный рынок? Нельзя просто так взять и построить автомобильный завод. Тогда мы прекратим все переговоры с городом Бин и подождем, пока их автомобильный завод не закроется. Они придут умолять нас забрать его!”-Управляющий Чжао стукнул кулаком по столу, пролив немного чая. Документ "постройка автомобильной империи" весь промок.
 
 ……
 
 “Все, успокойтесь. Позвольте мне кое-что сказать. Некоторые люди смеются над нами, когда узнают, что мы собираемся производить автомобили. Другие говорят, что мы купили устаревшие технологии и даже если мы сможем производить автомобили, то никто не захочет их покупать. Но я прошу всех вас не обращать на это внимания. Вам не о чем беспокоиться. Мы наняли лучших дизайнеров и инженеров. У нас достаточно средств на раскрутку. Наши автомобили Songjiang будут самыми популярными в Китае!”
 
 Ли Минде стоял на сцене, разговаривая с рабочими машиностроительной компании. Он пытался убедить их добровольно перевестись на новый автомобильный завод.
 
 Он располагался в западной части города Бин, а это была сельская местность. Хотя рабочие будут получать ту же зарплату, они не хотели туда добираться. Они слышали, что машиностроительная компания и работники мотоциклетного завода скоро получат прибавку к зарплате. Даже если они сейчас будут получать такую же зарплату, то что на счёт будущего?Все обеспокоились тем фактом, что если автомобильный завод потерпит неудачу, то они не вернут свои нынешние должности, когда их переведут обратно. В каждой мастерской были разные шкалы оплаты труда и бонусы. Продажи мотоциклов и сельскохозяйственной техники были самыми высокими. Кроме того, как их автомобили могут конкурировать с первым автомобильным заводом?
 
 Ли Минде смутился, когда никто ничего не сказал. Он повернулся и посмотрел на нескольких рабочих, с которыми разговаривал раньше. Тотчас же один из них выступил вперед и крикнул: “управляющий Ли, я хочу перевестись на автомобильный завод.”
 
 “Я тоже хочу. Я верю, что под вашим руководством мы обязательно опередим Первый автомобильный завод!”
 
 “И я. Это ради всей нашей страны. Мы должны вернуть долю автомобильного рынка у этих японцев. Мы будем упорно трудиться и производить наши собственные автомобили!”
 
 ……
 
 Фэн Ю наблюдал за происходящим со стороны. Поведение этих людей выходило из-под контроля. Они заговорили о патриотизме и прочих глупостях. Но, похоже, это было эффективнее, чем выступление Ли Минде. Некоторые рабочие охотно шли на новый завод.Однако их количество оказалось недостаточным. Сейчас экономика Китая все еще не очень хорошо развивалась. Многие государственные предприятия подвергались реструктуризации, и во многих городах оставалось много безработных. Однако в городе Бин все было совсем иначе. Здесь было много свободных рабочих мест, но не хватало рабочих рук!
 
 В предыдущей жизни Фэн Юя рабочие города Бин на авиационном, моторном, машиностроительном заводках и других государственных предприятиях работали один день, а потом отдыхали в течение двух.
 
 Теперь же все было иначе. Все заводы работали на полную мощность. Многие продукты легкой промышленности экспортировались Фэн Юем в Советский Союз. В прошлом рабочим с более крупных фабрик приходилось уходить на пенсию, чтобы их дети могли получить себе место. Теперь ждать было не нужно. Их сразу же брали на работу. Даже только что вышедших на пенсию рабочих вновь приглашали на завод, чтобы справиться с растущим спросом.
 
 Чжан Жуйцян хотел, чтобы Фэн Ю в первую очередь нанял жителей города Бин. И теперь проблема заключалась в том, что никто из этого города не был готов принять его предложение. Те, кто был готов взяться за эту работу, были либо пенсионерами, которые не смогли бы справиться с тяжелой рабочей нагрузкой, либо студентами, которые не имели никакого опыта.
 
 Теперь большинство фабрик были наполовину автоматизированы, и те, кто не имел опыта, были гораздо хуже тех, кто вырос в общежитиях фабрик. Целые заводы были их игровой площадкой, и даже если они сталкивались с какими-то проблемами, связанными с работой, то могли просто пойти домой и спросить у родителей.
 
 С новичками все обстояло совсем иначе. Их наставники, возможно, не захотят учить их всему подряд, а родители просто не смогут. Таких людей обучать было гораздо труднее.Похоже, что Фэн Юю придётся попытаться переманивать опытных рабочих с других государственных заводов. Хммм... на Первом автомобильном заводе, кажется, много рабочих предпенсионного возраста.
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил, что на Первом автомобильном заводе была такая же система, как и везде. Как только рабочие достигают определенного возраста, дети занимают их место.
 
 Некоторых из отставных опытных рабочих переводили на другие заводы, а остальные сами приезжали в город Бин на поиски чего-то нового. Возможно, они не будут иметь достаточной квалификации для других работ, а их зарплата будет не высокой. Но для нового автомобильного завода они будут более чем квалифицированными.
 
 Ли Минде уже собирался сказать Фэн Юю, что им не хватает рабочих. Он хотел обсудить то, что возможно им следует перевести некоторых рабочих силой. Они не могут задерживать работу нового завода.
 
 Фэн Ю улыбнулся и похлопал Ли Минде по плечу: "управляющий Ли, что думаешь, если мы пойдем на первый автомобильный завод и попробуем набрать рабочих там?”
 
 “И кого мы будем переманивать к себе?”“Тех рабочих, которые рано уходят на пенсию. Пока их ещё не вынудили уйти, мы можем их нанять.”
 
 Глаза Ли Минде округлились. Это будет самая настоящая пощечина первому автомобильному заводу. Ты готов конкурировать с ними за автомобильный рынок, а теперь хочешь ещё и провести переговоры о найме персонала прямо у них под носом? Не боишься за это получить?
 
 “Фэн, нам действительно нужно это делать?”-спросил Ли Минде и сглотнул слюну.
 
 “Конечно. Мы будем использовать их рабочих для сборки автомобилей. Если они захотят, то смогут позвать их обратно. Мы сделаем именно так, как я сказал!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792569
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 “Управляющий Чжао, управляющий Чжао, случилось что-то плохое……”
 
 “Что-то в мастерских?”-Управляющий Чжао тут же встал. Если что-то случилось в мастерской сразу после Лунного Нового года это действительно плохо.
 
 “Нет, там все в полном порядке. Работа идёт как по маслу.”
 
 Управляющий Чжао снова сел и сделал глоток из своей чашки: "почему ты так кричишь, если все мастерские работают нормально? Что случилось? Давай говори.”
 
 “Вы только взгляните на вход в наш завод!”“Кто-то пришел?”-Управляющий Чжао нахмурился. Кто посмел создавать проблемы около его завода? Он рассчитался со всеми своими рабочими и объявил о повышении зарплаты с марта. Кто-то остался недоволен?
 
 “Нет. Кто-то набирает рабочих прямо у главных ворот!”
 
 “Что ты сказал? Кто-то хочет украсть наших рабочих?”-у управляющего Чжао было поистине пугающее выражение лица. Кто на такое решился? Учитывая льготы, которые завод давал рабочим, разве кто-то захочет уйти? Все это время именно завод нанимал рабочих, другие люди ещё никогда не приходили сюда с такими целями!
 
 Когда управляющий Чжао подошел к главным воротам, он увидел, что охранники спорят с какими-то незнакомцами.
 
 “Что происходит?”
 
 “Управляющий Чжао, этих людей слишком много. Посмотрите на их плакаты!”-Сказал руководитель группы безопасности Е.Управляющий Чжао поднял голову и огляделся.
 
 “Машиностроительная компания из города Бин нанимает опытных рабочих.”
 
 "Работники, которые вышли на пенсию раньше положенного, и которым нет 55 лет, могут подать заявление.”
 
 “Наши рабочие будут получать зарплату выше, чем на первом автомобильном заводе.”
 
 “Рабочим будет предоставлено жилье.”
 
 "Преимущества будут расти в соответствии с вашим опытом.”……
 
 Руки управляющего Чжао задрожали от гнева. Опять эта компания! Что они пытаются сделать? Украсть рабочих прямо у меня на пороге? Это уже слишком!
 
 “Конфискуйте все их плакаты!”-Взревел управляющий Чжао.
 
 “Что вы делаете? Мы стоит за пределами собственности завода, вы не имеете права нас останавливать. Я позвоню в полицию.”-Новый заместитель директора автомобильного завода машиностроительной компании, Ма Айго, начал кричать на охранников.
 
 Позвоните в полицию? Это хотели сделать мы!
 
 Руководитель группы безопасности Е и сам знал, что его охранники могут выполнять свою работу только в пределах собственности. Если они стоят за пределами завода, значит их может остановить только местная полиция. Однако в прошлом никто так не наглел, а даже если это происходило, охранники все равно выполняли свою работу. Но сегодня человек указал ему на это правило, и он начал колебаться. Эти люди не были никем. Они из высшего руководства большой компании!
 
 “Е Линьхуа, чего ты ждешь? Я же просил тебя отнять у них плакаты!”-Крикнул управляющий Чжао.
 
 “Управляющий Чжао, вам не кажется, что это слишком? Почему мы даже не можем нанять рабочих для машиностроительной компании?”-Ма Айго стоял впереди всех.
 
 “Нанять рабочих? Вы еще смеете так это называть? В вашем городе не хватает рабочих рук? Почему вы решили набирать рабочих на глазах у администрации завода? Вы что, действительно пытаетесь переманивать наших рабочих? О чем вы вообще думаете?!”
 
 “я имею право нанимать работников там, где только захочу. А почему вас это так волнует? Кроме того, как вы можете говорить, что я пытаюсь переманивать ваших рабочих? Посмотрите на наши плакаты. Мы не упоминали о вашем заводе.”-Возразил Ма Айго.
 
 Перед приходом Ма Айго получил наставления от Фэн Юя и Ли Миндэ. Ему сказали не упоминать в плакатах этот завод, но сделать все нужно было так, чтобы работники поняли скрытый смысл с первого взгляда.
 
 Ему было приказано раздуть эту новость до неузнаваемости, поскольку таким образом она будет распространяться быстрее. Еще ни при каких обстоятельствах Ма Айго не мог использовать кулаки. Если другая сторона попытается применить силу, нужно бежать. Фэн Ю сам всем отомстит!Он может переманить рано ушедших на пенсию и молодых рабочих. Но он не мог нанять тех, кто работал там прямо сейчас.
 
 Ма Айго пообещал выполнить эту задачу. Он наберет не менее 30 опытных рабочих с квалификацией по крайней мере 4-го класса. Он взял с собой более десяти человек и на двух микроавтобусах отправился к главным воротам завода.
 
 Ма Айго нарочно выбрал время, когда рабочие менялись сменами. Многие из них не ночевали в заводском общежитии, поэтому выйди за территорию, они тут же увидели плакаты.
 
 Ма Айго громко выкрикивал свои требования и преимущества машиностроительной компании города Бин. Хотя он сумел привлечь внимание нескольких родственников рабочих, он обратил на себя и внимание охраны.
 
 Е Линьхуа подумал, что за пределами их территории произошел какой-то несчастный случай или драка. А если в таком происшествии участвовали их работники, то он должен вмешаться. Он не мог допустить, чтобы над работниками завода кто-то издевался. 
 
 Однако когда он подошел ближе, то понял, что это было дел рук машиностроительной компании города Бин. Он был в ярости!В итоге он проиграл в споре с Ма Айго и не даже смог его прогнать. Ма Айго был из отдела продвижения машиностроительной компании. Он был красноречив, А Е Линьхуа умел только ругаться и бить людей. Как он мог победить Ма Айго в споре?
 
 Е Линьхуа увидел управляющего Чжао, и тот приказал ему убрать плакаты, но он не осмелился этого сделать, так как это было бы злоупотреблением его властью. Если бы этот человек был обычным гражданским лицом, он, несомненно, сделал бы это. Однако Ма Айго был заместителем управляющего. Это опасно.
 
 Управляющий Чжао тыкнул в Ма Айго: "ты набираешь рабочих, ушедших на пенсию, и стоишь у главного входа в наш завод. Какого черта?”
 
 Ма Айго медленно ему ответил: "управляющий Чжао, вы не знакомы с законом? Я не рисовал этих плакатов. Это всего лишь ваше предположение. Если ваши бывшие рабочие захотят присоединиться к моему заводу, я ничего не смогу с этим поделать. Вы не можете винить в этом меня. Может быть тогда вы вернётесь к рабочим и объявите им, что они не смогут присоединиться к машиностроительной компании города Бин, даже если придется голодать или умирать от нищеты?”
 
 Ма Айго долгое время спорил с управляющим Чжао, и в итоге второй больше не смог этого терпеть. Он повернулся к Е Линьхуа и попросил его воспользоваться пистолетом. Он был согласен взять на себя ответственность за случившееся. Ма Айго, в ответ на это, тут же попросил своих людей оставить все плакаты и уехал.
 
 Управляющий Чжао не знал, что во время его спора с Ма Айго кто-то тайно раздавал листовки его работникам. Таким образом, многие узнали о наборе персонала в машиностроительную компанию.
 
 На следующий день на столе главы профсоюза работников лежала большая стопка заявлений о досрочном выходе на пенсию. Что происходит? Почему так много людей вдруг подали заявление на досрочную пенсию? Тебе 54 года, а пенсионный возраст-55. Неужели ты не можешь доработать всего лишь год? Существует большая разница в досрочном выходе на пенсию и своевременном. А этому рабочему всего 34 года. У его семьи есть кто-то, кто может занять его место?
 
 Глава профсоюза обратился к своему секретарю и выяснил, что произошло. Эти люди хотели начать получать пенсию за досрочное прекращение работы, а затем устроиться в машиностроительную компанию города Бин. Ехать до туда в принципе не далеко, поэтому они могли возвращаться домой на выходные. Кроме того, машиностроительная компания предлагает более высокую зарплату!
 
 Управляющий Чжао пришел в ярость, когда глава профсоюза и все директора мастерских сообщили ему последние новости! Что за бесстыдная Компания!?
 
 “Все заявления о досрочном выходе на пенсию ни в коем случае не одобрять! Если кто-то из рабочих будет недоволен, перестаньте платить зарплату! Кроме того, нужно запретить говорить об этой дурацкой компании из города Бин в заводском комплексе. Если кто-то посмеет распространять новости об этой компании, то пускай сразу забудет о зарплате!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792570
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 Через полмесяца Фэн Ю увидел отчет Ма Айго и остался очень доволен. Ему удалось переманить более 50 опытных рабочих с хорошим уровнем квалификации. Среди новичков было целых 3 рабочих 6 класса. Это очень неожиданно.
 
 Теперь новый завод может спокойно начать работу.
 
 Если бы не лидер провинции Линь Цзи, вызвавший мэра города Бин, они могли бы переманить еще больше рабочих из первого завода и других. Когда Чжан Жуйцян узнал об этом инциденте, он сразу понял, что это, судя по всему, идея Фэн Юя. Никто другой не стал бы набирать рабочих таким образом.
 
 Чжан Жуйцян позвонил Ли Минде, и тот пообещал это прекратить. В конце концов, он нанял уже достаточно рабочих.
 
 Автомобильный завод начал строиться и должен был быть готов уже в августе. Это, конечно, не слишком быстро, но Фэн Ю все же согласился. Он хотел выпустить свои новые автомобили на рынок до конца года. Последняя партия самолетов прибыла в аэропорт города Бин в апреле, и тогда, все авиакомпании забрали все, что было ими куплено и произвели платежи.
 
 Общая стоимость этой сделки с самолетами составила более 1,5 млрд юаней. Фэн Ю заработал почти 500. Все стороны остались довольны.
 
 Авиакомпании сэкономили много денег и получили партию больших пассажирских самолетов по низким ценам. Авиационный завод остался доволен купленными двигателями и технологиями. Таким образом, они экономили на своих исследованиях и разработках.
 
 Два советских авиационных завода тоже были удовлетворены сделкой. Они продали свои самолеты за предметы первой необходимости, которые помогли выжить их рабочим, а также директорам фабрики.
 
 Фэн Ю и Кириленко были особенно довольны. Заработав гораздо больше, чем все остальные, они все еще считали себя хорошими парнями.
 
 Однако Кириленко начал беспокоиться из-за того, что Фэн Ю хотел купить технологии производства истребителей МиГ Микояна. В прошлом Советский Союз уже продавал их, но самые главные аспекты их функционирования были под охраной. Даже если бы самолет разобрали, никто бы не смог понять, как работает его двигатель. 
 
 Истребители в Советском Союзе были очень ценными. Технологии их производства хорошо защищали, поэтому Кириленко не хотел ничего обещать Фэн Юю. До этого он не осмеливался даже прикоснуться к ним. Это было совсем не то же самое, что коммерческие самолеты. Он ещё не достиг того уровня власти, чтобы получить доступ к технологиям МиГ. 
 
 Однако Фэн Ю сказал ему, что по сравнению с этими технологиями, другие для него совсем не важны. Он хотел хотя бы что-нибудь устаревшее. Даже если бы это были технологии самолетов первого поколения МиГ Микояна, Фэн Ю бы не возражал.
 
 Таким образом, Кириленко согласился. Он мог такое осилит и уже получил несколько чертежей вертолетов.
 
 С того дня, как Фэн Ю сказал ему, что Советский Союз распадётся и нужно быть смелее, чтобы получить больше выгод для себя, Кириленко действительно стал смелее. Он уже несколько раз спрашивал Фэн Юя, не хочет ли тот купить огнестрельное оружие или пушки. Они могли бы тайно торговать ими вблизи границ и контрабандой ввозить товары в Китай.
 
 Однако Фэн Ю отказался от его предложения. Ему эти товары были ни к чему, если бы только он не захотел стать торговцем оружием. В Китае, если вы осмелитесь на такое дело, вы должны быть готовы к тому, что вас “пригласят” на чай соответствующие власти. Фэн Ю, к счастью, все еще интересовался технологиями. Хотя если бы Кириленко смог найти чертежи этого оружия, Фэн Ю купил бы и их.
 
 Такие вещи можно было бы передать стране через авиационный завод, но напрямую заниматься огнестрельным оружием было не очень хорошей идеей. Если бы Кириленко не воспользовался акциями горнодобывающей компании, Фэн Ю даже не заинтересовался бы этими технологиями. Еще одна причина, по которой Кириленко согласился, заключалась в том, что его отец недавно получил звание генерал-лейтенанта. После повышения, Сенченко был очень благодарен Фэн Юю. А он, у свою очередь, решил купить только 49% акций горнодобывающей компании и был готов заплатить за них более высокую цену.
 
 Фэн Ю не стал отступать от своих слов и действительно перевёл 2 миллиарда долларов. Тогда Сенченко вспомнил, что у Фэн Юя не было столько денег, когда он просил помощи у Кириленко для получения кредитов в Советском Союзе. Как же так получилось, что теперь у Фэн Юя вдруг оказалось так много денег? Судя по всему, этот парень связан с высшими чинами Китая.
 
 Чтобы получить больше полезной информации о будущем, Сенченко согласился помочь Кириленко найти некоторые технологии для Фэн Юя.
 
 На самом деле Фэн Ю ими вообще не интересовался. Ему не нужны были эти технологии, потому что все, что он мог сделать, - это пожертвовать их правительству. Его больше интересовала советская тяжелая промышленная техника и оборудование, которые обещал ему Кириленко.
 
 Такие вещи можно было не только продать, но Фэн Ю оставить для своего собственного использования. Например, на производстве автомобилей требования к материалам были очень высоки.
 
 Кроме того, после того как Фэн Ю продал электрическую печь авиационному заводу, несколько крупных заводов обратились к нему с просьбой достать такую же. Фэн Ю попросил Ву Чжигана согласиться. Если он сможет их купить, то наверняка продаст. В конце концов, прибыль от продажи этих товаров была очень высокой, и Фэн Ю не беспокоился, что не сможет найти покупателей.
 
 Между Китаем и Советским Союзом существовала огромная разница в уровне развития тяжелой промышленности, поэтому машины, используемые в этой отрасли, приносили огромные прибыли. Но не думайте, что имея технику Фэн Ю, импортированную из Советского Союза, Китай мог бы догнать Советский Союз. 
 
 Машиностроительная компания одна из первых получила передовые технологии из Советского Союза, но никогда не рассматривала возможность дальнейшего развития. Руководители города хотели только получать прибыль, и если бы Фэн Ю не стал главным акционером, машиностроительная компания устарела бы в течение 10 лет. Никто не стал бы покупать их продукцию.
 
 Фэн Ю, к сожалению, не мог контролировать другие заводы, но он не позволит этому случиться с машиностроительной компанией. Она должна быть впереди всех, и его главной целью было сделать машиностроительную компанию лучшей в мире.
 
 Хотя это потребует огромных инвестиций, это необходимо для роста. Только тогда их продукция будет иметь конкурентное преимущество на рынке.
 
 В последнее время в городе Бин было много посетителей. Эти люди были из отделов закупок крупных фабрик. Они слышали, что в этот город часто свозят какую-то поддержанную советскую технику, поэтому пришли посмотреть, нужны ли какие-то машины для их фабрик. ……
 
 "Лидер нашей страны Цзян Дамин принял приглашение посетить Советский Союз. Он уедет 6-го числа этого месяца……”
 
 Чжан Жуйцян смотрел новости, а его сердце бешено колотилось. Фэн Ю уже предсказывал, что китайского лидера пригласят посетить Советский Союз, и это сбылось. Даже время. Значит, Советский Союз распадется уже в этом году?
 
 После этой новости Чжан Жуйцян ушёл в свой кабинет, достал подготовленный доклад и начал вносить в него некоторые незначительные поправки. Завтра он представит его в губернское правление № 1, а затем опубликует в ежедневной газете!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792571
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 “Чжан Жуйцян, это и есть тот самый важный доклад, о котором ты говорил? Что за чушь!? В том, что ты утверждаешь, что Советский Союз распадется, я тебя понимаю. Их экономика трещит по швам, и многие люди искренне верят, что это конец. Но откуда ты можешь знать точное время распада? Это какая-то чепуха!”
 
 Провинциальное правительство было недовольно Чжан Жуйцяном. Им нравилась его преданность своей работе и своим способностям, но кто же знал, что однажды он будет так рваться и нести чушь лишь бы получить кредит.
 
 Главный лидер правительства понимал вероятно прогноза Чжан Жуйцяна о распаде Советского Союза, но как он мог предсказать сроки? Неужели это вообще возможно? Даже руководители центрального правительства не смогли все проанализировать и выявить приблизительную дату с помощью полученной информации. Как это мог сделать Чжан Жуйцян?
 
 “Лидер, я не пытаюсь вас обмануть. У меня есть свой собственный источник. Пожалуйста, просмотрите мой отчет. Там я излагаю свой анализ ситуации.”
 
 “Откуда у тебя такой источник информации?”-лидер проявил любопытство. “Я думаю вы слышали о Тай Хуа. Частная компания, которая купила долю в машиностроительной компании и сотрудничала с моторным и авиационным заводками во время производства увлажнителей воздуха и электрических вентиляторов. Эта компания начала торговать с Советским Союзом. Я был знаком с генеральным директором компании Фэн Юем более двух лет. Его партнер из Советского Союза-сын высокопоставленного военного офицера при Ельцине!”
 
 “Кто это? Ельцин?”
 
 “Совершенно верно. Сейчас в Советском Союзе Ельцин-лучший кандидат на смену Михаилу Горбачеву. Фэн Ю сказал мне, что нынешняя экономика Советского Союза рухнет, и они будут нуждаться в поддержке нашей страны. Именно поэтому нашего президента пригласили посетить Советский Союз. Однако поддержка нашей страны станет причиной ухода Михаила Горбачева. Лидер, подумайте об этом. Что подумают представители советского союза, если их лидер обратится за поддержкой к лидеру другой страны? Они подумают, что их президент-предатель!”
 
 Глаза лидера расширились, и он понял, что Чжан Жуйцян сделал разумные выводы. Михаил Горбачев хотел получить поддержку Китая, а это означало, что поддержка со стороны населения упала до самой низкой точки.
 
 Хотя Советский Союз и был сильной нацией, высокая вероятность распада действительно существовала. Раз уж Чжан Жуйцян получил инсайдерскую информацию, значит он мог точно предсказать период распада!
 
 “Оставьте свой отчет у меня. Я обязательно прочту его.”……
 
 Последние несколько дней управляющий железнодорожной станцией города Бин был очень занят. Каждый день ему звонили с просьбами об одолжении, и он не знал, как их отклонить. Все хотели одного и того же. Чтобы на вагонах поездов перевозили крупную технику.
 
 Он расспросил своих людей и выяснил, что Tai Hua Trading импортировала партию промышленных объектов, и на этот раз это была поставка тяжелой промышленности. Привезли те машины, которые были недоступны в Китае. 
 
 Раньше Tai Hua Trading импортировала только легкую промышленную технику, но на этот раз им удалось импортировать машины, используемые в тяжелой промышленности. Это было неожиданно. Эта сфера имеет решающее значение для развития сильной страны. 
 
 Управляющий железнодорожной станцией помимо этого слышал, что эти машины произвели после 1985 года и они считались самыми передовыми в мире. Советский Союз никогда раньше не экспортировал их в Китай. Как же Тай Хуа Трейдинг умудрились их купить, да ещё и в таком количестве? Но самым поражающим было то, что эти машины были куплены всего лишь за треть от рыночных расценок!
 
 Теперь в городе Бин ходили слухи, что Тай-Хуа трейдинг-это правительственный департамент, который представляет Китай. Вот почему их оборудование было таким дешевым. Все делалось для развития нации.
 
 Однако некоторые люди утверждали, что Tai Hua Trading все же частная компания, а ее босс очень способный парень и может достать редкие товары из Советского Союза. Очень немногие люди верили этому слуха. Если весь Китай не мог достать эти машины, то как это могла сделать частная компания?
 
 Фэн Ю уже даже не знал, плакать ему или смеяться, слушая эти бредни.
 
 Он носил фамилию Фэн, и ни у кого из высших руководителей Китая такой не было. В итоге, Фэн Ю, по слухам, стал незаконнорожденным ребенком одного из лидеров!
 
 Хорошо, что его это совсем не волновало. Может быть, это и к лучшему. Никто не посмеет причинить неприятности его компании.
 
 Хотя теперь у Фэн Юя были кое-какие связи, этого все равно было недостаточно. В эту эпоху одно слово лидеров могло уничтожить, или же наоборот, заставить его компанию процветать в одночасье.
 
 Каждый день Фэн Ю посещал свою компанию и подписывал какие-то контракты. Теперь он совсем редко ходил в школу.Кириленко отлично справлялся. Количество машин, которые он отправлял в город Бин, увеличивалось, и Ву Чжиган даже был вынужден остановиться на железнодорожной станции. У Фэн Юя не было другого выбора, кроме как оставаться в офисе и присматривать за компанией.
 
 Две электропечи сверхвысокой мощности были проданы двум крупным государственным предприятиям.
 
 К счастью, были и другие печи и связанные с ними технологии производства, ведь многие другие крупные компании отчаянно боролись за эту технику.
 
 Кое-какие государственные предприятия даже хотели оказать давление на тай Хуа Трейдинг, чтобы Фэн Ю еще больше снизил цены, используя городское правительство. Однако лидеры отказались это сделать. Город даже сообщил Тай Хуа трейдинг об этом инциденте.
 
 Фэн Ю немедленно внес эти две компании в черный список. Тай Хуа Трейдинг никогда больше не будет с ними работать. Даже если они предложат высокие цены, то все рано ничего не получат от его компании. После этого Фэн Ю пожертвовал кое-какие вещи городскому правительству, чтобы Чжан Жуйцян мог претендовать на кредит.
 
 Все это он делал для того, чтобы иметь своих людей в правительстве.Если бы Фэн Ю продавал свои машины по более высоким ценам, это означало бы, что городское правительство получит больше налогов. Если бы Tai Hua Trading была вынуждена продавать свою продукцию по низким ценам, то руководители города Бин не согласились бы на такие условия.
 
 Чжан Жуйцян очень не любил, когда чиновники использовали свои полномочия для получения выгод. Он сделал публичное заявление о том, что городские власти не будут вмешиваться в деятельность частных компаний до тех пор, пока они не сделают того, что могло бы навредить городу или стране!
 
 Кроме того, Фэн Ю всегда ставил предприятия города Бин на первое место, когда речь заходила о продаже машин. За ним шли компании из провинции Лунцзян, а затем и других регионов. Даже руководители провинциального правительства считали, что Фэн Ю поступает правильно. Все лидеры активно его поддерживали, поскольку он платил самые большие налоги в провинции.
 
 Действия Фэн Юя позволили тяжелой промышленности города Бин вырасти с поразительной скоростью. Пострадала даже вся тяжелая промышленность провинции Лунцзян. Руководители города Бин продолжали заказывать у Фэн Юя машины и оборудование. Благодаря этому промышленность города Бин будет самой успешной во всем Китае!Фэн Ю откинулся на спинку дивана и повесил трубку. На его лице застыла возбужденная усмешка. Он получил технологии производства самолетов МиГ!
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 Кириленко нашёл технологии по производству истребителей для Фэн Юя. В Советском Союзе они уже устарели, но Китаю могли сэкономить годы исследований.
 
 Фэн Ю сразу же отправил технологии Хоу Хайтао, как только получил документы. В то же время, он напомнил Хоу Хайтао, чтобы тот отдал ему все технологии, связанные с производством автомобилей, принадлежащие авиационному заводу.
 
 На этот раз Хоу Хайтао почти ничего не сказал и сразу же попросил своих людей подготовить все документы. Он уже давно ждал появления технологий по производству истребителей.
 
 “Менеджер Фэн, вот, все готово. Может ты найдёшь и судостроительные технологии?”-Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Юя.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Эти технологии связанны с самолетостроением, и они соответствуют нуждам авиационного завода. Зачем тебе строить суды?
 
 “Нет. Я не могу их достать!”
 
 Фэн Ю ему отказал. Кириленко очень ясно дал ему понять, что влияние его отца распространялось только на армию Советского Союза. Чтобы получить от ВВС технологии, связанные с самолетами, его отец и так заплатил немалую цену. 
 
 Фэн Ю прекрасно понимал трудности Кириленко, но, возможно, у него все же были пути это сделать. Единственной проблемой была цена, которую он должен был заплатить в обмен на технологии, полученные от военно-морского флота Советского Союза. 
 
 Конечно, если бы у Фэн Юя был шанс получить эти технологии в будущем, он бы обязательно это сделал. Но он не станет нарочно просить Кириленко.
 
 ……
 
 Через несколько дней Хоу Хайтао снова пригласил Фэн Юя на авиационный завод. Фэн Ю тут же заинтересовался тем, что же такое случилось. Он все еще хочет купить технологии у военно-морского флота Советского Союза?
 
 Фэн Ю сразу увидел человека в военной форме, когда вошел в кабинет Хоу Хайтао. Он взглянул на его звание и испытал шок. Этот человек был генералом!!
 
 Хотя Хоу Хайтао тоже получал преимущества, эквивалентные высокопоставленному офицеру, по сравнению с настоящим генералом он был никем. Кто же этот человек? Может это он пригласил сюда Фэн Юя?
 
 “Менеджер Фэн, подойди сюда. Я вас познакомлю. Это генерал Шэня, из Шэньяна. Генерал Шэнь, это менеджер Фэн, Фэн Ю."-Хоу Хайтао тепло их представил.
 
 Фэн Ю и генерал Шэнь посмотрели друг на друга, но не произнесли ни слова. Фэн Ю не понимал, почему этот генерал хотел его увидеть. Может быть, это приказ сверху? Черт. Я так много сделал для этой страны, что они не должны заниматься подобными вещами. Если я разозлюсь, то буду действовать совсем иначе!
 
 Генерал Шэнь внимательно смотрел на Фэн Юя. Он навел справки об этом парне. У Фэн Юя не было никакого прошлого. Никто из его родственников вплоть до трех поколений до него не был чиновником. Судя по всему, этот парень построил свою карьеру самостоятельно! Генерал Шэнь задумался и вспомнил своего сына. Он не может сравниться с этим парнем!
 
 “Менеджер Фэн, Как поживаете?”-Генерал Шэнь протянул ему руку для рукопожатия.
 
 Фэн Ю удивился. У этого генерала не было излишней манерности. Он не был таким высокомерным, как ему показалось.
 
 “Приятно познакомиться, генерал Шэнь. Это вы хотели меня видеть? Если вы ищете технологии военно-морского флота Советского Союза, то мне очень жаль. Я ничем не могу помочь. Я готов внести свой вклад в развитие страны, но все же не готов ради этого пожертвовать своей жизнью.”-Сказал Фэн Ю. Он хотел прояснить ситуацию ещё до того, как генерал Шэнь попросит его достать технологии.
 
 “Хахаха. Менеджер Фэн действительно очень интересный человек, как и сказал мне директор Хоу. Не беспокойтесь. Пока вы соблюдаете закон, наша страна не будет вас ни к чему принуждать. Я просто хотел встретиться с вами. Я хотел лично увидеть человека, который импортировал так много передовых технологий в Китай. Я хочу узнать, кто вы такой!”
 
 Ответ генерала Шэня очень удивил Фэн Юя. Не будете принуждать? Это может поубавить мои проблемы. Но сегодняшняя встреча явно была не так проста. “вы разочаровались, увидев меня?”-Пошутил Фэн Ю.
 
 “Нкт, но я очень удивлен. Вы так молоды, а уже сделали так много для нации. Я не могу с вами сравниться. Я думаю, что это не может сделать в принципе никто другой в Китае.”
 
 Эта похвала была немного излишней. Однако Фэн Ю все равно был вне себя от радости. Если бы только его родители были рядом и слышали, как этот генерал хвалит его.
 
 “Генерал Шэнь, вы мне льстите. Кстати, давайте сходим в недавно открывшийся московский ресторан в восточной части города.”
 
 “Кхкхк...”- Хоу Хайтао пытался напомнить Фэн Юю о своем существовании. Это авиационный завод. Это не Фэн Ю должен ублажать генерала Шэня. Да что вообще происходит? Почему генерал не переходит к главной теме разговора? Если он будет тянуть время, этот хитрый Фэн Ю не даст им шанса что-то попросить.
 
 “Менеджер Фэн, вообще-то генерал Шэнь приехал сюда по делам. Мы можем поговорить об ужине позже.” Брови Фэн Юя дернулись. И все же, вы утверждали, что у вас нет никаких причин встречаться со мной? А если их нет, то зачем вы приехали в город Бин из самого Шэньяна? Просто чтобы встретиться со мной? Да это же чушь собачья!
 
 Генерал Шэнь достал из кармана значок и приколол его к груди Фэн Юя.
 
 Фэн Ю был потрясен. Что все это значит? Вы даете мне награду? Разве я какой-то ребенок? Я привез столько хороших вещей для страны, а вы в ответ награждаете меня значком?
 
 “Поздравляю, Фэн Ю. С сегодняшнего дня ты-почетный солдат Народной армии!”
 
 А? Солдат?
 
 Черт возьми! Все солдаты-добровольцы. С каких это пор военные заставляют людей идти в армию? “Подождите, Генерал Шэнь. Что вы имеете в виду?”-Фэн Ю снял значок и посмотрел на генерала.
 
 “Вот что: ты зачислен в армию! Особый призыв. Я гарантирую, что ты станешь майором ща 5 лет!”
 
 А майор-это очень большой человек? Фэн Ю потерял дар речи. Разве ты не говорил, что не будешь меня ни к чему принуждать? Ты, конечно, можешь думать, что быть солдатом-это почетно, но сейчас не то время. Сейчас наступила эра мира. Солдаты в наше время только тренируются и ликвидируют последствий стихийных бедствий!
 
 Фэн Ю хотел стать богатым человеком, который ничего не делает, и наслаждается жизнью на полную катушку. Это была его идеальная жизнь.
 
 “Подождите, Генерал Шэнь. Что за особый призыв? Я ни на что не соглашался. Вам меня не одурачить. Я знаю закон. Сейчас не военное время, и вы не можете заставить меня пойти в армию. Я отвергаю ваше предложение!”
 
 “Менеджер Фэн, это хорошая возможность, к тому же тебе не нужно служить в армии.”-Сказал Хоу Хайтао. “Что вы имеете в виду?”-Фэн Ю был сбит с толку. Если ему не нужно служить в армии, то как он может быть солдатом?
 
 “Это только на словах ты солдат. Все, что тебе нужно сделать, это внести свой вклад в национальную оборону.”
 
 Фэн Ю хотел плюнуть в лицо Хоу Хайтао. Он знал, что не произойдёт ничего хорошего, когда он придёт на авиационный завод. Кроме того, Фэн Ю теперь был лидером в своей собственной компании, и управлял несколькими тысячами человек. Если он окажется в армии, то должен будет прислушиваться к приказам сверху. Даже идиоты понимали, что здесь нечего выбирать!
 
 “Я внесу свой вклад в развитие страны, когда у меня будет такая возможность. Так вот, я уже сделал это в большей мере, чем кто-либо другой. Кроме того, я человек с плохим характером, и я опозорю армию. Поэтому я думаю, что мне нет никакой необходимости становиться солдатом. Вы можете предоставить эту возможность сыну директора Хоу.”
 
 “Мой сын уже заканчивает университет в этом году, ему это не нужно.”
 
 Черт. Даже твой собственный сын не хочет идти в армию, а ты просишь меня? В своем сердце Фэн Ю заклеймил Хоу Хайтао как злого человека! “Я тоже поступают в университет. Пекинский университет. Генерал Шэнь, директор Хоу, у меня полно дел в компании. В эти несколько дней я буду в разъездах. Пожалуйста, не звоните мне.”
 
 Фэн Ю ушел. Он был готов поссориться с Хоу Хайтао, если тот снова заговорит с ним о вступлении в армию!
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 Генерал Шэнь и Хоу Хайтао посмотрели друг на друга и только вздохнули. Фэн Ю действительно не собирался вступать в китайскую армию.
 
 На самом деле генерал Шэнь был здесь совсем не ради того, чтобы встретиться с Фэн Юем. Главная причина, по которой он оказался в городе Бин, заключалась в том, чтобы поговорить с Хоу Хайтао. Тот, в свою очередь, тоже с нетерпением ждал генерала.
 
 Авиационный завод города Бин раньше был военным заводом, и производил истребители. Он считался одним из первых военных заводов Китая. Но после последней реформы его преобразовали в Гражданский.
 
 Именно с этого момента городской авиационный завод начал свой автомобильный проект. Его руководители думали, что получат прибыль, встроив технологии реактивных двигателей в автомобильные двигатели.
 
 Однако они были расположены слишком близко к Первому автомобильному заводу, и машины, которые они производили, ничем от других не отличались, поэтому продажи шли не так хорошо, как они ожидали. Они и не понесли никаких убытков, но и прибыли тоже не получили.Тогда на Авиационном заводе начали выпускать небольшие самолеты. Но продажи снова совсем не впечатляли.
 
 Если бы не увлажнители воздуха, авиационному заводу пришлось бы даже превратить свои вертолеты в вертолеты гражданского назначения, лишь бы свести концы с концами.
 
 Главной причиной бед авиационного завода было отсутствие планирования и способности адаптироваться к изменениям рынка. Руководители не знали, как производить продукцию для удовлетворения потребностей потребителей. Даже обладая превосходными технологиями, не зная, как продавать свою продукцию, они не получат никакой прибыли.
 
 Но все же авиационный завод считался неплохим. Многие военные заводы, которые были преобразованы в гражданские, уже давно обанкротились. А даже если и не обанкротились, они стали обузой для местного правительства. В прошлой жизни Фэн Юя произошло много подобных случаев.
 
 Фэн Ю искренне презирал лидеров этой эпохи. У них были технологии и производственные возможности военного завода, но они не знали, как их использовать, чтобы получить Деньги.
 
 Посмотрите на США и Советский Союз, эти страны экспортирует свое оружие. Они зарабатывают деньги, продавая устаревшее оружие, но оставляя новейшие технологии при себе и даже покрывая расходы на разработку.
 
 Китайские лидеры настаивали на том, чтобы не продавать оружие. Они считали Китай миролюбивой страной и не хотели продавать оружие. Страны, их окружающие, такие как Малайзия, Япония и Корея, уже давно говорили об опасности, которую это в себе несёт. Вы думаете, что, если вы не будете продавать оружие, то остальные страны поверят, что Китай представляет для них угрозу?Многие из лидеров этого не понимали.
 
 Но эти страны могли объединится вместе и попытаться остановить развитие Китая.
 
 В результате преобразования военных заводов в гражданские было преобразовано 2/3 от общего числа. Но сколько таких заводов может выжить? Их осталось менее 10%. Лидеры не знали, как использовать военные технологии на гражданских изделиях.
 
 Таким образом, в Китае произошло странное явление. Всякий раз, когда популярный продукт появлялся в стране, тут же появлялись аналогичные продукты от разных брендов. В конечном итоге, все заводы не получали никакой прибыли и терпели убытки!
 
 Первоначально переоборудование авиазавода не считалось успешным, но оно не принесло никаких потерь. Последние два года авиационный завод даже приносил прибыль. Это было благодаря увлажнителям воздуха, а также электрической печи сверхвысокой мощности. С ее помощью авиационный завод сделал технологических прорыв и снизил стоимость производства своих вертолетов.Руководители сверху снова начали замечать авиационный завод и почувствовали, что Хоу Хайтао вполне способный. Вскоре он снова удивил их, приобретя технологии советских авиационных двигателей. Они имели решающее значение для Китая.
 
 Однако авиационный завод не имел сложной научно-исследовательской базы,и именно поэтому Шэньянская армия отдала приказ забрать технологии и двигатели.
 
 После этого Хоу Хайтао снова получил новые вертолетные технологии. Авиационный завод специализировался на вертолетах, и на этот раз у начальства не было причин что-то отнимать.
 
 Чтобы исследовать эти технологии, авиационному заводу потребуется много средств. Они могли претендовать только на дополнительный бюджет.
 
 Самым большим желанием Хоу Хайтао было разрешение преобразовать авиационный завод обратно в военный.
 
 В прошлом городская власть и даже Губернское правительство ничего не могли сделать самостоятельно. Больше всего Хоу Хайтао бесил тот факт, что с авиационного завода брали налоги, однако он не пользовался такими же субсидиями, как другие государственные предприятия.Теперь у Хоу Хайтао появилась возможность все исправить. Он получил технологии реактивного истребителя МиГ благодаря Фэн Юю. Начальство знало важность этих технологий и решило рассмотреть просьбу Хоу Хайтао о преобразовании авиационного завода обратно в военный.
 
 Генерал Шэнь приехал в город Бин, чтобы поговорить с Хоу Хайтао. Он представлял интересы военных и хотел поговорить о преобразовании авиационного завода в наполовину военный, и наполовину гражданский. Так делали в Японии и западных стран.
 
 Авиационному заводу больше будет не нужно платить налоги, но он все равно сможет пользоваться государственными субсидиями для частных заводов. В то же время Хоу Хайтао будет присвоено звание майора.
 
 Начальство уже все решило. Хоу Хайтао хотел получить больше льгот и поддержки.
 
 Он вспомнил, как Фэн Ю рассказывал ему о японских "Мицубиси", "Фудзи", "Никоне" и т. д. все эти заводы раньше были военными. Хотя теперь они преобразовались в гражданские, они все еще занимались НИОКР для военных и использовали результаты этих НИОКР для производства продукции для гражданских лиц. Деньги, вырученные от продажи продукции могли даже финансировать их военные исследования. В случае начала войны эти заводы смогут немедленно начать производить военную продукцию!
 
 "Мицубиси" производила танки, "Фудзи" - самолеты, а "Никон" - оптические прицелы для военных. В то же время обычные грузовики, легковые автомобили и камеры, производимые этими брендами, были очень популярны в мире и приносили много денег этим компаниям.Обьединить в себе и военный, и гражданский заводы- было предложением Фэн Юя. В настоящее время в Китае не было ни одного предприятия, которое бы использовало эту модель. Фэн Ю сказал Хоу Хайтао, что если он добьется успеха, то станет первым китайским директором завода, который оставит свое имя в истории.
 
 Хотя он лишь вскользь говорил об этом, Хоу Хайтао давно держал это в уме. Он относился к такому предложению как к своей цели и упорно работал над ее достижением.
 
 Теперь же, он получил эту возможность и не хотел сдаваться. Высшему руководству было трудно принять решение по этому поводу, так как для Китая это было в новинку.
 
 Военные заводы - это военные заводы. А гражданские - гражданские. Как можно их обьединить? Даже если такая система существует за рубежом, она может не подойти Китаю!
 
 Хоу Хайтао хотел одновременно пользоваться преимуществами военных и гражданских заводов, но по-прежнему производить продукцию для гражданских лиц. Это была немалая сумма для правительства.
 
 В конце концов начальство решило позволить авиационному заводу попробовать. Если все получится, это может помочь остальным переоборудованным военным заводам.Фэн Ю ничего об этом не знал. Всего лишь одним небрежным замечанием он внес значительные изменения в работу китайских заводов. Когда Хоу Хайтао разговаривал с генералом Шэнем, Фэн Ю смотрел новости. "Великий человек" посетил юг!
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 Примерно две недели назад фондовый рынок упал, и Фэн Ю отравил своих людей покупать акции. Он потратил все свободные средства на акции котирующихся на Шанхайской и Шэньчжэньской фондовых биржах компаний.
 
 Фэн Ю отчетливо помнил, что в своей прошлой жизни, после того как “Великий” посетил Юг и произнес речь о финансовом рынке, многие начали покупать акции. Тогда это привело к тому, что за несколько дней рынок вырос более чем на 500%.
 
 Фэн Ю анализировал это и раньше. Учитывая политику правительства, незнание финансового рынка и привычку следовать за тенденциями, на китайском фондовом рынке впервые будет происходить полнейший хаос.
 
 Фэн Ю не использовал свои средства в Гонконге. Хэ Чжаоцзи продолжал торговать лондонским золотом. Фэн Ю думал использовать полученные средства для покупки акций.
 
 Но в нынешнюю эпоху переводить средства из-за рубежа в Китай было довольно проблематично. Даже если бы Фэн Ю успешно перевел свои средства в Китай, он не стал бы покупать большое количество акций. Ему было бы очень трудно вывезти свои средства из этой страны.Фэн Ю погасил свои займы в гонконгских банках и вернул все заложенные им акции. Имея только те Деньги, которые он заработал на акциях, он уже мог сделать в Китае очень многое.
 
 Сейчас его страна все еще была очень отсталой, а законы были не так комфортны для жителей, как в последующие годы. Фэн Ю не хочет привлекать ненужное внимание со стороны.
 
 Немного опережая других, он считался гением. Но если бы он оказался намного впереди, то его бы сочли уродом!
 
 ……
 
 “Мне нужны акции "вакуум Электроникс" на 10 000 юаней. Что? Их больше нет? Тогда мне нужны акции легкой текстильной промышленности. Побыстрее пожалуйста.”
 
 “Теперь моя очередь. Какие еще акции остались? Хорошо. Я хочу забрать свою долю. На 8000 юаней.”
 
 “Мне нужны акции на сумму 10 000 юаней. Мне нужны все ваши акции!”-Крикнул кто-то с большим золотым кольцом на пальце. Замолчав, он высокомерно оглядел собравшихся вокруг людей.
 
 Остальные посетители потрясенно ахнули. Они завидовали этому человеку. Он, должно быть, был одним из тех бизнесменов, которые сколотили состояние.
 
 В то же время этот человек придавал другим уверенность относительно фондового рынка. Такие бизнесмены были умнее и способнее других. Раз уж он тоже покупал акции, значит они обязательно принесут деньги. 
 
 На двух фондовых биржах проводилось огромное количество сделок, во время которых люди покупали акции. Некоторые уже продавали свою долю и получали прибыль.
 
 Но те, кто рано продал свои акции, вскоре об этом пожалеют. Они думали, что цены на акции были и так достаточно высоки. Однако за пару дней они подорожали ещё более чем на 30% и все ещё продолжали расти.
 
 Подумав над эти, люди снова начали покупать акции. Завтра цены должны подняться ещё выше.Такой переполох был не только на двух фондовых биржах. Даже инвестиционные стойки банков во всех городах были заняты. Люди выстраивались в очередь, лишь бы купить акции.
 
 Персонал за прилавком не прекращал работать с самого утра и до тех пор, пока рынок не закрылся.
 
 Вечером сотрудники подсчитали свои дневные продажи, и вычисли, что их объем за последние дни вырос более чем в 10 раз. Цены на акции продолжали расти.
 
 Это настолько прибыльное дело? Только сегодня цены на акции выросли на 50%. Если бы они вложили 1000 юаней, то подучили бы 1500. Если бы они вложили 10 000 юаней, то доходность составила бы 5 000. Это больше, чем зарплата сотрудников за 2-3 года!
 
 Теперь акции продавались как горячие пирожки, и многие люди не могли купить их даже несмотря на то, что у них были деньги. Но так как сотрудники банка занимались оформлением сделок и продаж, у них была такая возможность. Никто не узнает, оставили ли они акции, проданные другим, для себя.
 
 Хотя им не разрешалось этого делать, они покупали их от имени членов своей семьи.……
 
 “Сяо Ю, ты видел что происходит на фондовой бирже? Акции дорожают!"-Во время обеда Ли Шицян взволнованно заговорил с Фэн Юес.
 
 Тот медленно взял кусок тушеных ребрышек и положил себе в рот: "я знаю. Я уже говорил вам о том, что акции, однозначно, будут дорожать.”
 
 “Тогда, может быть, мы продадим акции Завтра?”-Спросил Ли Шицян.
 
 Даже Вэнь Дунцзюнь смотрел на Фэн Юя, ожидая его ответ. Их семья купила акции на десятки тысяч юаней.
 
 “Завтра? Нет. Подождите. Самый раний срок - на следующей неделе. На этой они будут дорожать быстрее всего, а на следующей неделе уже замедлятся. Хотя акции все равно будут дорожать, это будет происходить уже не так быстро. Мы можем медленно распродавать наши акции, чтобы предотвратить любые большие ценовые колебания.”“Тогда насколько на этой неделе могут подорожать акции?”-Вэнь Дунцзюнь посмотрел на Фэн Юя.
 
 “Я уже говорил тебе. Акции должны стать дороже как минимум в 3-5 раз. По моим оценкам, более чем в 5!”
 
 “5 раз!?”-все переглянулись. Они были в полном восторге!
 
 Эта инвестиция была слишком выгодной, чтобы быть правдой. Это еще лучше, чем ограбить банк! Они думали, что их инвестиции принесут 3-кратную прибыль, и это уже очень много. Они и представить себе не могли, что их доходность будет в 5 раз больше.
 
 Однако они все еще не знали, что 5-кратное увеличение произойдёт только на этой неделе. В целом акции подорожают почти вдвое с того самого дня, как они их купили. Это означает, что стоимость увеличится почти в 10 раз!
 
 Фэн Ю поставил свою цель получить в 8 раз больше. Теперь, похоже, он ее достигнет. Он сможет собрать достаточно средств для своих будущих планов.После ужина Вэнь Дунцзюнь немедленно позвонил домой и сказал семье, что акции подорожали, и на следующей неделе он их продаст. Десятки тысяч юаней, которые вложила его семья, превратятся более чем 200 000 юаней!
 
 Вэнь Дэгуан тяжело дышал. Более 200 000 юаней! Он вложил совсем немного денег и был бы доволен, если бы просто получил в два раза больше. Эти деньги предназначались его сыну. Теперь же, похоже, отдача оказалась гораздо больше, чем он ожидал!
 
 Если даже его семья заработала так много денег, то что с семьей Фэн? В прошлом у семьи Фэн было больше денег, чем у него, и они точно вложили гораздо больше. Это значит, что семья Фэн заработала несколько миллионов?
 
 Вэнь Дэгуан не был уверен, сколько денег было у Фэн Юя, но предполагал, что это несколько миллионов.
 
 В семье старого Фэна есть кто-то очень способный. К счастью, Фэн Ю был близким другом его сына Вэнь Дунцзюня. С такими связями его сын далеко пойдет...
 
 Даже если он не станет чиновником, то сможет помогать Фэн Юю в его бизнесе. Тогда его сын без проблем сделает себе состояние.
 
 Вэнь Дэгуан достал бутылку вина, которую хранил уже много лет. Он хотел отпраздновать это вместе со старым Фэном.
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 “Вы уже продали все акции? Пришло время возвращать деньги.”-Сказал молодой человек лет двадцати с небольшим, вертя в руке бокал красного вина.
 
 Если бы это происходило 10 лет спустя, эта сцена была бы нормальной. Но сейчас в Китае было очень немногие пили красное вино. Этот человек был намного впереди всех остальных.
 
 “Мастер Лу, все акции проданы. Менее чем за 10 дней наш капитал увеличился более чем в 6 раз!”
 
 Мастер Лу улыбнулся. Другие люди, возможно, и не знали, что акции будут дорожать так быстро, но он то знал. Его дядя был высокопоставленным чиновником в центральном правительстве, он отвечал за финансовый рынок Китая.
 
 У его дяди не было сына, только дочь. Поэтому он воспитывал мастера Лу, чтобы тот стал следующим главой их семьи. Ему, наверное, было чуть больше двадцати, он только два года назад окончил университет, но он уже был заместителем главы правительства. В следующем году его повысят до шефа, и все это благодаря его родственникам. Мастер Лу не был похож на своих сверстников. Он всегда наслаждался жизнью. А раз так, то как он мог жить без денег?
 
 На этот раз он снова вложил деньги в акции благодаря своему дяде. Он занял 1 миллион, а через 10 дней получил уже целых 6. Это лучше, чем заниматься продажей официальных документов.
 
 Более того, никто ничего не мог сказать о том, что он делает что-то противозаконное. Он использовал чужое имя, чтобы вложить деньги и получить прибыль, а его человек использовал какие-то трюки, чтобы передать их ему и его людям.
 
 “Хм - м, ты хорошо поработал. Возьмите 100 000 юаней для своей матери.”-Сказал мастер Лу.
 
 “Благодарю Вас, мастер Лу.”
 
 “Это ты привлек больше всего внимания, когда продавали акции?”-С улыбкой спросил Мастер Лу. Продав миллионов акций, он не мог не оказаться в центре внимания.
 
 А? Почему у него такое выражение лица? Может кто-то продал больше, чем я?
 
 “Мастер Лу, я выполнил ваш приказ и пошёл на Шанхайскую фондовую биржу, чтобы продать акции. Но сегодня там было несколько крупных игроков. Их сделки начинались от 5 миллионов юаней. Некоторые даже продавали более чем на 10 миллионов. Судя по их акценту, они приехали с северо-востока.”
 
 Мастер Лу хотел подзаработать на глазах у своих друзей и дать им понять, что именно он знает, как заработать больше всего денег. Но сегодня его опередили другие. Сделка мастера Лу даже не вошла в топ-5.
 
 С северо-востока? Мастер погрузился в свои мысли. А кто это такие? Он никогда не слышал, чтобы кто-то с северо-востока имел власть совершать так много сделок. Дети лидеров трех провинций спокойно работали с правительством, и всем им было за 30, все они упорно трудились ради своей карьеры и не хотели рисковать ею ради денег. 
 
 Но если не они, то кто еще может оказаться столь крупным игроком?
 
 “Пойди и узнай, кто тот человек, что продал такой большой объем акций. С ним стоит подружиться.” Независимо от того, кто этот человек, его стоило узнать. Сейчас наступила эпоха свободной экономики, и если бы его назначили управлять какой-то частью Китая, мастер ту мог бы быстро инвестировать в регионе, которые он курировал. Это тоже считалось политическим достижением. В сочетании с его семейным происхождением, ему будет легко получить повышение.
 
 Мастер Лу никак не ожидал, что у тех немногих людей с северо-востока не будет сильной поддержки. Все они были работниками "Тай Хуа Трейдинг".
 
 Фэн Ю попросил Ли Шицяна отвезти своих людей продать акции на Шанхайской фондовой бирже. Фэн Ю, в свою очередь, поехал со своей командой на Шэньчжэньскую фондовую биржу, чтобы продать акции, которые были заложены в гонконгских банках.
 
 Он думал, что эти несколько миллионов акций не привлекут внимания, ведь все шло абсолютно гладко в эти последние несколько месяцев. Однако он совсем забыл, что совокупных акций на китайском рынке было не так уж и много. Общий объем акций, продаваемых в день на Шанхайской фондовой бирже, в прошлом составлял всего 5 миллионов. Теперь же, общая сумма выросла примерно до 50 миллионов. Но сделки Фэн Юя исчислялись миллионами и даже десятками миллионов долларов. Это более 10% от общего объема сделок. Они продолжали продавать свои акции, и это повлияло на рынок.
 
 К счастью для Фэн Юя, люди теперь были без ума от фондового рынка. Даже когда он продавал акции в больших объемах, цены на них не падали, продолжая неуклонно увеличиваться.
 
 Те работники государственных предприятий, которые были наделены акциями, очень сожалели. Если бы они знали, что акции настолько прибыльны, они бы купили гораздо больше. Это было гораздо прибыльнее, чем получать зарплату.
 
 Многие из таких простых работников также начали вкладывать деньги. Как бы то ни было, большинство из них сидели в офисе и ничего не делали.
 
 Средства поступили на фондовый рынок, и это привело к тому, что фондовый рынок продолжил расти. Таким образом, продажа акций Фэн Юем не подавила цены.
 
 Продав нескольких сотен миллионов акций Фэн Юб позвонил Ли Шицян. Кто-то пытался выяснить кто он такое.
 
 Эти слова встревожили Фэн Юя. Хотя то, что он делал, было законно, в ту эпоху было много правительственных чиновников и членов их семей, которые вела себя совершенно неразумно. Это настоящая беда.
 
 Фэн Ю немедленно попросил Ли Шицяна покинуть Шанхайскую фондовую биржу и продать акции в других городах. Он сам тоже собрался и уехал.
 
 Фэн Ю был практически уверен, что он не привлечет нежелательного внимания, если пойдет на фондовые биржи. Сделки на там были гораздо крупнее. Если бы существовали электронные транзакции, все было бы безопаснее и удобнее. Это была золотая эра, но развитие страны шло слишком медленно. Поскольку сейчас какие-то люди пытались выяснить их личности, Фэн Ю сделал вывод, что это не чиновники сверху. Он больше всего беспокоился об их последователях, детях и внуках. Эти люди обладали властью и никогда не подчинялись правилам.
 
 Фэн Ю на самом деле их не боялся. Если они осмелятся использовать против него какие-то тайные методы, он легко сможет использовать свое богатство и связи, чтобы свергнуть чиновников. Когда богатство простого человека достигает определенной величины, он становится таким же могущественным, как и высокопоставленный чиновник!
 
 К тому же, Фэн Ю любил заводить друзей. Эта привычка осталась у него с прошлой жизни. Ты знаешь, какие связи есть у твоих новых друзей, и, возможно, какая-то информация от них позволит тебе заработать неплохую сумму.
 
 На самом деле, если человек был заинтересован только в том, чтобы подружиться с Фэн Юем, он не возражал. Однако если этот человек ему завидовал и хотел им воспользоваться, то он должен быть готов к его возмездию.
 
 В начале июня Tai Hua Trading продала все свои акции. Фэн Ю хотел оставить себе часть, но раз кто-то пытался получить о нем больше информации, он продал все свои акции до единой. Это был способ выставить напоказ свою силу. Компанию с активами свыше миллиарда юаней нельзя легко запугать!
 
 ……
 
 “Мастер Лу, я кое-что узнал об этих людях. Все они были сотрудниками компании под названием "Тай Хуа Трейдинг". Она зарегистрирована в городе Бин, и занимается китайско-советскими торгами. Человека, отвечающего за компанию, - зовут Фэн Ю.”
 
 “Из города бин? А фамилия Фэн?”-Мастер Лу взял себя за подбородок и задумался. Но он не знал никаких высших чиновников с фамилией Фэн. Откуда взялся этот парень?
 
 В то же время сам Фэн Ю выяснил, кто ведет расследование о нем. Когда он узнал, что это был мастер Лу, его глаза тут же расширились. Это же он!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/792576
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 Этот мастер Лу был настоящей легендой. В будущем он станет членом группы "4 молодых мастера Китая". Тогда он перестанет работать в правительстве и займётся бизнесом. Он станет одним из лучших бизнесменов Китая.
 
 Его репутация была чиста, и никто никогда не слышал, чтобы он использовал свой авторитет, чтобы кого-то запугать. Ходили слухи, что он был человеком, очень ценящим дружбу, но все еще любившим совать свой нос в чужие дела. Вот почему он не остался в правительстве. Однако там у него все еще сохранилось необходимое влияние.
 
 Можно сказать,что этот мастер Лу был тем, кем Фэн Ю искренне восхищался. В прошлой жизни у него не было возможности узнать этого человека, но теперь они могли даже подружиться.
 
 Мастер Лу хотел угостить Фэн Юя выпивкой.
 
 После того, как он узнал личность Фэн Юя, он был поражен его развитием. До того, как Фэн Юю исполнилось 15 лет, он был обычным подростком. Но после 15 лет внезапно изменился. Все открытые Фэн Юем предприятия приносили деньги. Он создал знаменитые увлажнители, безлопастные вентиляторы и мотоциклы Songjiang. Фэн Ю считался легендой этой эпохи.
 
 Больше всего мастера Лу удивило то, что Фэн Ю пользовался влиянием в районе Лунцзян. Мало того, что у него были хорошие отношения с городским правительством, так еще и руководители провинциального правительства всегда хвалили его. Фэн Ю деже имел связи с военными.
 
 Лу действительно хотел познакомиться с кем-то вроде Фэн Юя. Если бы они хорошо поладили, то могли бы стать друзьями. Он хотел узнать, как Фэн Ю сумел заработать деньги на каждой свой идеи! Было бы ещё лучше, если бы они стали партнерами.
 
 Если бы это все происходило в прошлом, Фэн Юй поспешил бы познакомиться с мастером Лу. Но теперь статус Фэн Юя был совсем другим. Не было никакой необходимости смотреть снизу вверх на этого человека. Фэн Ю мог дружить с ним, будучи ему равным. Если бы этот мастер Лу захотел воспользоваться преимуществом Фэн Юя, то Фэн Ю легко мог бы дать отпор!
 
 Пекин. В отдельном зале ресторана, который еще не начал работать, стоял столик с гостями.
 
 Мастер Лу увидел, что Фэн Ю вошел один, и был потрясен. Тогда он немного подумал и решил попросить своих людей выйти. Они остались вдвоём в отдельной комнате. Фэн Юю почувствовал себя более комфортно. У мастера Лу был сильный бэкграунд, но, похоже, не было излишних напыщенных манер. Неудивительно, что у этого человека было так много друзей. Даже когда его дядя ушел на пенсию, мастер Лу все еще был очень популярен в своём кругу.
 
 “Я слышал о тебе, и сегодня мне наконец представилась возможность тебя увидеть. Менеджер Фэн действительно очень молодой и способный.”-Сказал мастер Лу, увидев Фэн Юя. Когда он был в его возрасте, он не имел ни такого опыта, ни знаний.
 
 “Я не могу сравниться с мастером Лу. Я слышал о твоей преданности друзьям даже в городе Бин.”-Фэн Ю был польщен.
 
 Вообще-то, мастер Лу теперь был немного знаменит и в Пекине. Через несколько лет он станет еще более известным, а все благодаря тому, что его дядя получит повышение.
 
 Мастер Лу улыбнулся, услышав слова Фэн Юя.
 
 “Это все слухи, которые распространили мои друзья. Менеджер Фэн, вот меню. Что ты любишь?” “Мастер Лу сам может принять решение. Я не слишком разборчив в еде.”
 
 Он кивнул и крикнул в сторону двери, чтобы подавали обед. Ресторан начал приносить еду, и в течение 10 минут стол заполнили разные блюда. Мастер Лу уже заранее заказал еду, а если бы Фэн Ю захотел заказать что-нибудь еще, то ресторану пришлось бы это приготовить. Но поскольку он ничего не заказывал, блюда можно было подавать немедленно.
 
 Весь ресторан обслуживал только один стол, поэтому еда подавалась быстро.
 
 “Менеджер Фэн, какие напитки предпочитаешь?”
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил, что в его прошлой жизни ходили слухи, что только 3 вещи могли заинтересовать мастера Лу. Женщины, вино и деньги. Фэн Ю не был придирчив к спиртному. Почему бы не выпить немного вина?
 
 “Я не очень хорошо разбираюсь в алкоголе. Я выпью немного красного вина с мастером Лу.” Мастер Лу был очень рад. Он редко встречал людей, которые любили вино. Еще больше его взволновало то, что Фэн Ю медленно смаковал вкус вина и не жаловался на его сухость.
 
 “Тебе что-нибудь нужно от меня или ты просто хочешь подружиться?”-Спросил Фэн Ю и улыбнулся.
 
 На мастера Лу Фэн Ю произвел огромное впечатление. Он уже встречался со многими богатыми людьми, но те обычно были излишне сдержанными. Зато Фэн Ю говорил с ним очень небрежно, и мастер находил это очень интересным.
 
 Многие люди старались перед ним выслужиться. Все они внимательно следили за авторитетом его дяди. У мастера Лу было очень мало настоящих друзей. Даже те люди из его окружения, которые имели такое же происхождение, как и он, не были ему настоящими друзьями. Он всегда чувствовал, что между ним и этими людьми существует некий барьер.
 
 “Я пригласил тебя на этот ужин по нескольким причинам, но я все равно хочу подружиться с тобой. Давай скажем так. Мне очень интересно узнать тебя и о том, как ты умудрился сделать свое состояние за такое короткое время. Ты должен считаться одним из самых богатых людей Китая.”-Сказал мастер Лу.
 
 Он знал, что Фэн Ю заработал много денег, но не был уверен, сколько именно. Он слышал, что Фэн Ю брал кредиты, чтобы инвестировать в акции. Судя по всему, его прибыль должна составить несколько сотен миллионов юаней. В Китае было не так много людей, которые столько зарабатывали на легальном бизнесе. Фэн Ю засмеялся и замахал руками: "ты думаешь, что я заработал много денег, но ты не знаешь, что у меня еще куча кредитов. Я задолжал банкам Китая, Гонконга и Советского Союза. Я задолжал очень много денег. Теперь меня можно считать работающим на банки. Банковские проценты слишком высоки, и мне может понадобиться от 3 до 5 лет, чтобы погасить их.”
 
 Мастер Лу приподнял бровь. Фэн Ю все еще должен банкам много денег? Но откуда у него возможность взять так много кредитов...
 
 “Менеджер Фэн, я хотел вложить деньги в твою компанию. Не имеет значения, сколько акций я получу. Ты можешь взимать с меня плату, исходя из рыночной стоимости твоей компании. Я не высокомерен, но у меня действительно есть некоторые связи. Если в будущем у твоей компании возникнут какие-то проблемы, я, возможно, смогу тебе помочь.”
 
 Все это время Фэн Ю покупал доли в чужих компаниях, но сегодня случилось наоборот. Его действительно заинтересовало это предложение.
 
 Это могло бы разрешить некоторые проблемы, возникшие перед его компанией, и даже если бы Фэн Ю поссорился с мастером Лу в будущем, он уже накопил бы достаточно богатства. К тому времени мастер Лу дважды подумает, прежде чем поссориться с таким человеком.
 
 Кроме того, инвестиции мастера Лу в компанию Фэн Юя несли в себе еще одно преимущество. Если Фэн Ю захочет и дальше скупать акции машиностроительной компании, городское правительство никогда на это не согласился. Но с участием мастера Лу Фэн Ю может быстро построить заводы в Цзиньлине и Дунгуане одновременно. Это еще больше разбавит акции города. Что же касается успеха этого плана, то здесь все будет зависеть от влияния мастера Лу.
 
 Возможно Фэн Ю в последние месяцы немного торопится со своими инвестициями, но китайский рынок автомобилей и мотоциклов совсем скоро увеличится. Производство должно быть в состоянии идти в ногу со спросом и не позволять импортным автомобилям контролировать рынок.
 
 Если Фэн Ю сможет купить больше производственных линий из Советского Союза, то он построит филиалы завода в Лудуне и Чанане. Таким образом, он быстро захватит всю страну.
 
 “Мастер Лу, ты слышал о машиностроительной компании города Бин? Моя семья ее основной акционер, и популярные на рынке мотоциклы Songjiang тоже принадлежат этой компании. Мы скоро начинаем наш автомобильный проект. Мы импортировали производственные линии из Советского Союза и будем использовать новые концепции дизайна. Мотоциклетный проект также будет расширяться, ведь наша цель-стать номером один в мире. Но правительство города Бин-тоже акционер. Если мастер Лу сумеет убедить городское правительство позволить мне продолжать вкладывать средства в компанию и создавать новые филиалы заводов, я могу дать тебе акций на 10 миллионов юаней!”
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 Акции на 10 миллионов юаней!
 
 Мастер Лу был потрясен щедростью Фэн Юя!
 
 Он уже сталкивался с такими значительными суммами. Несколько миллионов юаней даже не привлекли бы его внимания. Но он никогда за всю свою жизнь не встречал человека, который был готов дать ему 10 миллионов юаней в обмен на некоторые услуги.
 
 Каждая компания, в которую Фэн Ю инвестировал, приносила много прибыли. Это было равносильно тому, чтобы получить долгосрочную стабильную инвестицию с большим количеством прибыли.
 
 Мастер Лу посмотрел на Фэн Юя и задумался. Если Фэн Ю был готов дать ему так много акций, то то, о чем он упомянул, должно быть, было не легкой задачей. Он явно хотел что-то получить взамен, и это что-то должно быть более ценным, чем то, что он был готов отдать. Если нет, то этот человек просто плохой бизнесмен.
 
 Мастер Лу разузнал о прошлом Фэн Юя. Этот парень был не только квалифицированным бизнесменом, но и успешным.
 
 “Менеджер Фэн, можешь подробнее рассказать о том, что ты хочешь от меня получить?”
 
 "Машиностроительная компания изначально была государственным предприятием, принадлежащим городскому правительству. Но позже она была реструктурирована, я использовал технологии в обмен на долю в компании. Затем я использовал технику и оборудование, чтобы получить акции от другого акционера. Позже я использовал технологии и машины, чтобы инвестировать в компанию. Сейчас я являюсь крупнейшим акционером и владею более чем 50% акций. Городское правительство этому не обрадовалось. Но сейчас компании необходимо расшириться и захватить новую долю рынка. Для этого потребуются дополнительные инвестиции. У городского правительства не так много денег, и если они захотят остановить меня, я ничего не смогу сделать, даже если буду самым крупным акционером. В конце концов, большинство людей на заводах из города Бин, и они были работниками старого машиностроительного завода……”
 
 Фэн Ю объяснил, с какими проблемами он столкнулся. Административное вмешательство было препятствием для дальнейшего развития компании. Он пообещал, что больше не будет разбавлять акции города, но ему нужно было планировать рост компании и строить дополнительные заводы. Это был единственный способ захватить автомобильный рынок за короткий промежуток времени. Он не хотел позволять японским и немецким автомобильным компаниям захватить китайский рынок!
 
 Если бы существовала политика, которая поощряла развитие частных компаний и не позволяла местным властям вмешиваться, это решило бы все проблемы Фэн Юя. Когда это произойдет, он сразу пойдёт в городское правительство и покажет общую картину дальнейших действий. Он полагал, что город согласится на создание филиалов. 
 
 Фэн Ю хотел стать контролирующим акционером. Ему нужно владеть более чем 67% акций! Хотя у него была поддержка семьи Фу, теперь он не полностью ей доверял. Для него было бы проще самому владеть акциями.
 
 У Фэн Юя все еще было около 1 миллиарда юаней, оставшихся после погашения долгов банку. А 100 миллионов юаней было более чем достаточно, чтобы создать новый завод. Однако Фэн Ю все еще не был уверен, что Кириленко сможет купить для него новые производственные линии.
 
 Вложив деньги в горнодобывающее предприятие, Кириленко передал Фэн Юю обещанное оборудование и технологии. Фэн Ю даже получил некоторую прибыль. Самыми дорогими были военные материалы, вроде авиационных двигателей, технологии производства истребителей и т.д. Все это было отдано на авиационный завод. 
 
 Хотя может показаться, что Фэн Ю понёс убытки, на самом деле Хоу Хайтао очень помог ему и спас от многих проблем. Кроме того, в будущем Фэн Ю получит обратно все, что он вложил, поскольку технологическое развитие было ядром любого предприятия.
 
 Если бы Фэн Ю создал 5 новых заводов для строительства автомобилей, ему нужно было бы подготовить некоторые резервные фонды и инвестировать в НИОКР. Если он решится также усовершенствовать мотоциклетный завод, то 1 млрд юаней может даже не хватить! Глядя на Toyota, можно сказать, насколько прибыльной станет автомобильная промышленность в будущем. Топ-500 мировых компаний, топ-100 брендов, крупнейший в мире производитель автомобилей, а их самый прибыльный рынок-китайский.
 
 Volvo, General Motors, Mercedes, BMW и др. все автомобильные компании боролись за китайский рынок. Их продажи в Китае составляли значительный процент от общего объема.
 
 Если японская Toyota из такой маленькой области смогла стать лучшей компанией в мире, то Китай, с огромным населением и количеством хороших инженеров, в сочетании с инженерами Фэн Юя, перевезенными из Советского Союза, и его “видением будущего”, легко сможет захватить китайский рынок.
 
 Это напоминало южнокорейские автомобильные компании. Они просили своих соотечественников поддерживать их собственные бренды, а затем постепенно совершенствовали технологии.
 
 В будущем, пока не появится этот человек из Ханчжоу, Китай будет иметь свою собственную известную автомобильную марку. У этого человека из Ханчжоу была одна любимая поговорка, и Фэн Ю уже говорил ее Чжан Жуйцяну: автомобиль - это всего лишь один двигатель и четыре колеса. А раз мы знаем, как их сделать, то почему мы не можем сконструировать автомобили?
 
 То, что Фэн Ю хотел сейчас, это изменить политику центрального правительства или заставить город не вмешиваться в его планы. Таким образом, он мог бы продолжать использовать свое богатство, разбавляя акции города и завершая свои планы. Через 5 лет Фэн Ю хочет, чтобы его автомобили Songjiang были известны по всему Китаю и даже за рубежом.
 
 После того как в 1994 году была реализована "политика для автомобильной промышленности", многие автомобильные компании Китая были реструктурированы из-за возникших трудностей. Некоторые компании даже отняли!
 
 Мастер Лу на некоторое время задумался, а потом спросил Фэн Юя: “издавать новую правительственную политику очень трудно. Но я заставлю людей попытаться поговорить с центральным правительством. Ты должен сделать свое производство масштабным. Если ты построишь только 1 филиал, возникнут трудности. Но если у тебя будет 3 отраслевых завода, то, может быть, высшее руководство обратит на это внимание!”
 
 Фэн Ю понял намек мастера Лу. Как только компания достигнет определенного масштаба, городские власти уже не смогут его сдерживать.
 
 Это полностью соответствовало тому, чего хотел Фэн Ю. Ему было нужно крупное предприятие.
 
 "Мастер Лу, если я построю более 3-х заводов для автомобилей и мотоциклов, а годовой объем производства будет не меньше 100 000 мотоциклов на каждой фабрики и не меньше 50 000 автомобилей, это привлечет внимание вышестоящих лиц?”
 
 3 автомобильных завода, и ещё один в городе Бин, ежегодное производство автомобилей будет составлять 200 000 единиц. Это наверняка заставит лидером обратить на него внимание. Если и этого окажется недостаточно, то Фэн Ю может построить еще 2. У него было достаточно денег. Сейчас в Китае годовой объем производства автомобилей был очень низким, а Фэн Ю упомянул, что он будет конструировать не только автомобили, но и купит производственные линии для выпуска грузовиков. Китай определенно это оценит.
 
 Раз его страна уже разрешила иностранные инвестиции, то почему же машиностроительной компании нельзя развивать автомобильную промышленность?
 
 Этот Фэн Ю оказался ещё могущественнее, чем казалось на первый взгляд. В будущем, если бы мастера Лу назначили в местное правительство, Фэн Юю было бы легко инвестировать в регион, который он курирует.
 
 Мастер Лу был полон решимости подружиться с Фэн Юем!
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 Фэн Ю позвонил Кириленко и попросил его найти большое количество технологий по производству мотоциклов и автомобилей, и даже грузовиков. Кириленко очень удивился.
 
 Что же собирается делать Фэн Ю? Неужели он хочет опустошить промышленность Советского Союза? Хотя сейчас это оборудование стоило не больших денег, его все же не раздавали бесплатно. Сколько автомобилей ты сможешь продавать в Китае ежегодно? Зачем тратить все деньги на покупку такого количества производственных линий?
 
 Однако Фэн Ю использовал предметы первой необходимости в обмен на эти производственные линии и Кириленко не мог ему отказать. Фэн Ю велел ему снизить добычу в шахтах и возобновить нормальную работу после распада Советского Союза. Вот почему горнодобывающее предприятие сейчас не зарабатывало денег.
 
 Если бы Фэн Ю не вливал в компанию так много средств, Кириленко не смог бы справиться с возникшим кризисом. Он вложил в эту компанию все свои свободные средства, что привело к ухудшению его образа жизни.
 
 Заказ Фэн Юя стал для него шансом заработать денег. Как же он мог его упустить?Кириленко нашел себе новую цель. Он начал звонить в мотоциклетные и автомобильные заводы. Все объекты, которые можно было демонтировать, были демонтированы. Кириленко уже набрался опыта и выбирал те заводы, которые находились за пределами России.
 
 Распад Советского Союза был неизбежен. Отец Кириленко получил тому подтверждение от Ельцина, все было точно так же, как предсказывал Фэн Ю. В этом году произойдет дезинтеграция.
 
 Фэн Ю сказал Кириленко, что это произойдет между октябрем и декабрем. Хотя отец этого не подтвердил, Кириленко все же верил своему другу.
 
 Поскольку Советский Союз распадется, его отец наверняка будет придерживаться позиции Ельцина. Если он продаст российские промышленные объекты, это плохо скажется на репутации отца. Поэтому он и выбирал другие союзные страны. Даже если они брали с него больше денег, он не возражал.
 
 Кириленко вдруг вспомнил тот случай, когда Фэн Ю обратятся к нему с просьбой помочь взять кредиты и попросил связаться с банками союзных стран, но не с Россией. Россия была родиной Кириленко. Это доказывало то, что Фэн Ю никогда об этом не забывал.
 
 Поскольку Фэн Ю был таким человечным, Кириленко решил на этот раз он заработает меньше и будет рассматривать это как форму погашения долга перед Фэн Юем.После того, как он заказал оборудование и пообещал другу, что тот сможет получить то, что хотел, Фэн Ю отправился в правительство города Бин.
 
 ……
 
 "Мэр Чжан, мои планы повлияют на будущее развитие нашей страны, а также позволят нашей стране догнать Японию и западные страны. Это все ради блага нашей нации. Почему вы не согласны?”
 
 “Ты слишком честолюбив! Я не думаю, что твой автомобильный проект окажется успешным, а ты хочешь построить сразу 5 автомобильных заводов? Ты что, с ума сошел?”
 
 "Эти отраслевые заводы не нуждаются в том, чтобы город вкладывал в них хоть один цент. Я все проинвестирую, переговорю с местным правительством, закуплю оборудование, землю и даже оплачу обучение рабочих. Чего же вы так боитесь?”
 
 “Откуда у тебя столько денег?”-Спросил Чжан Жуйцян.“Я их заработал. Пожалуйста, проверьте каждый цент, по вашему мне все еще нужно использовать незаконные способы, чтобы заработать деньги?"-Фэн Ю считал, что вопрос Чжан Жуйцяна был нелепым.
 
 “Ты сам их заработал? Каждый цент, который у тебя есть, - это результат тяжелого труда рабочих. Ты провел какое-нибудь исследование рынка? Это большой проект, и если твоя продукция не будет продаваться, то это окажется пустой тратой времени! Это станет напрасной тратой твоих денег, а также напрасной тратой усилий каждого отдельного работника! Когда это произойдет, завод закроется, и наступит хаос!”-Чжан Жуйцян стукнул кулаком по столу и закричал.
 
 Фэн Ю посмотрел на него: "вы думаете, что производство автомобилей обязательно потерпит неудачу и заводы обанкротятся? Это скажется на экономике и приведет к растрате ресурсов?”
 
 “Разве я ошибаюсь? Каково сейчас годовое производство автомобилей в Китае? Ты знаешь, сколько сейчас в Китае автомобилей и сколько из них находятся в частной собственности?”
 
 Фэн Ю серьезно ему ответил: "Сейчас в Китае насчитывается около 3,3 миллиона автомобилей, включая 2,1 миллиона грузовиков. В нашем районе около 1,2 миллиона автомобилей. Я уже провел исследование.”
 
 Фэн Ю не начинал свои проекты вслепую. Он проводил исследования и знал даже больше, чем нужно.
 
 “Всего 1,2 миллиона автомобилей, а ты хочешь выпускать 200 тысяч ежегодно? Это и есть честолюбие!?”-Чжан Жуйцян разозлился еще больше, когда услышал, что сказал Фэн Ю. Ты уже провел исследование, но все еще хочешь начать этот проект? Ты что, совсем дурак?
 
 Фэн Ю рассмеялся и продолжил: “То, что я только что назвал, - Это те автомобили, которые зарегистрированы. Более 10% от этой цифры - не зарегистрированы. Например, в провинции Лунцзян множество Лад, которые были ввезены контрабандой. Кроме того, с 1984 по 1987 год наша страна импортировала около 640 000 автомобилей. Это говорит о том, что спрос на автомобили растет. Чтобы добиться успеха, SAIC Motors, FAW и Guangzhou Automobile были реструктурированы и приняли инвестиции. Но те, кто получил наибольшую прибыль, - это не мы. Именно иностранные инвесторы использовали свои технологии для инвестирования в эти компании. А теперь я пытаюсь создать свой собственный бренд и не дать этим иностранцам нагло нами воспользоваться!”Хотя сейчас в Китае было не так уж много автомобилей, именно в последние годы их количество увеличилось. Спрос на автомобили будет расти и дальше, и в прошлой жизни Фэн Юя именно в это время немецкие и японские компании создавали совместные предприятия с китайскими автопроизводителями. Их автомобили поступали на китайский рынок в больших объемах, и самое печальное было то, что китайские компании использовали иностранные бренды. Это и привело к тому, что в Китай не было своего собственного бренда. Это позволяло импортным немецким и японским автомобилям контролировать китайский автомобильный рынок.
 
 “Раз ты знаешь, что у нас было много совместных товарищеских заводов, ты также должен знать, что у этих заводов была сильная поддержка со стороны государства. Как ты собираешься с ними конкурировать? Почему ты так уверен, что сможешь выжить в этой отрасли и не оказаться полностью уничтоженным?”
 
 Чжан Жуйцян был зол из-за упрямства Фэн Юя. Если бы это был кто-то другой, он бы не ругал его. Но Фэн Ю был человеком, о котором он был очень высокого мнения, и он не хотел, чтобы он пошёл по неправильному пути.
 
 "Промышленные технологии Германии и Японии очень хороши. Но не забывайте, что Советский Союз - это еще и индустриальная страна. Я не только могу получить машины по низким ценам, но и могу нанять их инженеров для проведения исследований и разработки новых технологий. Эта научно-исследовательская штаб-квартира будет базироваться в городе Бин. Вообще-то, наши инженеры тоже очень умные. Но многим из них не хватает средств, чтобы начать собственные исследования. Я могу предоставить им все, что нужно. Таким образом, мы не будем нуждаться в совместных партнерствах с иностранными компаниями. Нам не нужно будет работать на них и помогать им продвигать свои бренды. Кроме того, в 5-летнем плане 1985 года автомобильная промышленность является одной из отраслей, которые страна будет поддерживать. Ее даже назвали одной из основных отраслей промышленности Китая. Действительно ли хорошо для основной отрасли Китая зависеть от совместных партнерств с иностранными компаниями?”“Где ты услышал, что отрасли, которые поддерживает страна, позволят частным компаниям войти в нее?”-Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя.
 
 Фэн Ю ответил ему с абсолютно невинным видом: "но машиностроительная компания-это не совсем частная компания. Это сотрудничество между частным сектором и государством. Это акционерное предприятие.”
 
 Чжан Жуйцян уставился на Фэн Юя. Похоже, что этот парень и здесь нашел лазейку!
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 “Ты уже подсчитал, сколько тебе нужно будет вложить в строительство такого количества заводов одновременно?”-спросил Чжан Жуйцян. В его глазах это была астрономическая сумма.
 
 “Я все рассчитал заранее. В один завод нужно будет вложить примерно 100 миллионов юаней. Я планирую инвестировать 1 миллиард юаней в строительство 5 автомобильных и 5 мотоциклетных заводов. Они будут расположены на севере, юге, востоке и западе Китая. Таким образом, я смогу окружить Центральный Китай и захватить весь рынок……”
 
 Чжан Жуйцян был потрясен. Фэн Ю хотел не только начать автомобильный проект, но и расширить проект по производству мотоциклов. Он ничего не говорил об этом раньше.
 
 Также. Фэн Ю планировал вложить в этот проект 1 миллиард юаней? Откуда у него столько денег? 1 миллиард юаней! Даже годовой доход всего города Бин был не так велик!
 
 “У тебя есть 1 миллиард юаней? Можешь ли ты быть уверен, что этогл будет достаточно? Ты не учёл эксплуатационные расходы заводов. Тебе нужно еще как минимум несколько сотен миллионов юаней на материалы, зарплату рабочим и резервные фонды!”Чжан Жуйцян был одним из тех людей, кто отвечал за реструктуризацию государственных предприятий, и он был знаком с такими процессами. Он считал, что Фэн Ю не все правильно спланировал.
 
 “1 миллиард юаней-это первоначальные инвестиции для первого этапа. На втором этапе я их увеличу. Возможно, мы не увидим никакой отдачи в краткосрочной перспективе, но в долгосрочной перспективе, или в 5-летнем цикле, эти инвестиции необходимы. В прошлом году никто не думал, что наши мотоциклы будут хорошо продаваться. Но что произошло после того, как они вышли на рынок? Хорошо ли продаются наши мотоциклы? Мы продали все до единого. Мы получили большую прибыль от этих продаж! С машинами будет так же. Спрос на автомобили резко возрос, и, кроме того, новым автомобильным заводам потребуется не менее 1-2 лет, чтобы закончить строительство. С автомобильными заводнит все не так просты, как с мотоциклетными. Когда мои новые автомобили будут выпущены, будет уже конец следующего года.”
 
 1 миллиард юаней в качестве первой части инвестиций, и он планирует инвестировать еще больше?
 
 Глаза Чжан Жуйцяна продолжала расширяться: "сколько у тебя сейчас денег?”
 
 “Я брал кредиты в банках Советского Союза и размещал их в гонконгских банках. Не беспокойтесь о деньгах. Я гарантирую, что эта инвестиция будет стоящей!”
 
 Чжан Жуйцяну казалось, что Фэн Ю был просто одержим этой идей. У него было много денег, и он мог заняться чем-нибудь другим. Увлажнителями воздуха или вентиляторами без лопастей. Все они хорошо продавались, и конкурентов у них не было. Почему Фэн Ю так настаивал на выходе на автомобильный рынок?В Китае было и так много автомобильных компаний, почему Фэн Ю был уверен, что победит их? Тем не менее, Чжан Жуйцян должен признать, что большинство людей всегда думают, что инвестиции Фэн Юя окажутся невыгодными. Но в конце концов он получает огромную прибыль.
 
 Кроме того, Фэн Ю хорошо понимал рынок. В начале проекта с мотоциклами он исправил внешний дизайн и позиционирование продукта и быстро решил проблемы продаж. Кроме того, дилерская система помогла мотоциклам распространиться по всему Китаю.
 
 Фэн Ю увидел, что Чжан Жуйцян молчит, и продолжил: "мэр Чжан, вы думали, что в будущем по всему Китаю будут работать филиальные заводы, и они будут называться машиностроительной компанией города Бин XX. Знаете ли вы, какие преимущества это дает?”
 
 Чжан Жуйцян был сбит с толку. Это было нормально-так называть свои филиалы. 
 
 “Городская пропаганда. Например, когда мы упоминаем Пекин, то сразу же вспоминаем Великую Китайскую стену, Запретный город и Летний дворец. Когда мы упоминаем Чэнду, мы думаем о пандах. Когда мы упомянем Чанань, нам на ум приходит мавзолей первого императора Цинь. То же самое работает и в обратную сторону. Когда мы будем говорить о Великой Китайской стене, Запретном городе, пандах и первом императоре Цинь, Пекин, Чэнду и Чанань придут вам на ум, верно?”
 
 Чжан Жуйцян кивнул. Похоже, так оно и было. Хотя он бы этого не заметил, если бы не задумался над этим. Но что же пытался сказать Фэн Ю? В городе Бин не было ни исторических достопримечательностей, ни охраняемых животных.“Когда я упомяну автомобили Шанхайской марки, вы подумаете о Шанхае?”
 
 Глаза Чжан Жуйцяна засияли: "ты собираешься сменить название бренда Songjiang на Bing City?”
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Мечтай дальше! Это звучит слишком слабо! Если вы производите мороженое, Bing City будет хорошим брендом. Но Songjiang Motors будет гораздо более подходящим названием для автомобилей.
 
 “Я этого не говорил. Я имел в виду, - что необходимо позволить нашим заводам охватить целые страны и продаваться повсюду в этой стране. Скоро все в Китае будут знать, что у города Бин есть Лучшая автомобильная компания, и всякий раз, когда люди будут ездить на мотоцикле или автомобиле, первое, что будет приходить им на ум, - это наш город. Это городской маркетинг. Конечно, если город готов взять на себя часть рекламных сборов, я могу добавить в конце всех своих рекламных роликов слова “изготовлено в городе Бин"!- Фэн Ю улыбнулся.
 
 “Невозможно. Твоя компания хочет рекламироваться, а городу за это платить? Перестань выдумывать ерунду!”-Чжан Жуйцян сердито замахал руками. Ты можешь вложить в свой проект. 1 миллиард, но все равно хочешь взять деньги у города?Фэн Ю - это уже слишком!
 
 Чжан Жуйцян не знал, что Фэн Ю медленно уводит его мысли в сторону. Сейчас, по его мнению, речь шла не о создании новых заводов, а о маркетинге города.
 
 “Мэр Чжан, вам никогда не приходило в голову, что город Бин однажды может стать таким же, как Пекин - всемирно известным? В прошлом году Пекин проводил Азиатские игры, и многие люди в Азии его запомнили. Теперь я владел патентами на два самых продаваемых бытовых прибора. В течение следующих 7-8 лет мои продукты будут продаваться по всему миру. Что вы думаете о том, что я добавлю слова "произведено компанией в городе Бин" на свои продукты?”
 
 Дыхание Чжан Жуйцяна участилось. Если все будет так, то их город станет известен!
 
 Через два года партийный секретарь города Бин уйдет в отставку, а нынешний мэр займет эту должность. Должность мэра будет вакантной, и именно у него были самые высокие шансы занять им стать.
 
 Если бы город Бин поднялся в турнирной таблице городов, то Чэжан Жуйцяна могли бы быть повысить до более высоких рангов. Он тоже был честолюбивым человеком, и если бы у него появится такой шанс, он не сдастся.
 
 Фэн Ю продолжал уговаривать его: "мэр Чжан, мне нужно, чтобы вы поддержали мое предложение о проведении заседания городского правительства, тогда мы сможем предоставить городу больше налогов. Даже если у правительства города Бин останется 10% акций машиностроительной компании, доходы станут намного больше! Кроме того, эта автомобильная компания станет первым китайским частным и государственным совместным партнерством, а в масштабе будет-одной из трех крупнейших компаний Китая. Как вы думаете, что подумает о вас начальство? Именно вы поможете этой компании добиться успеха!”
 
 Чжан Жуйцян махнул рукой: "хватит. Иди уже. Мне нужно подумать.”
 
 Фэн Ю ушел с довольной улыбкой на лице. Он знал, что Чжан Жуйцян испытывает искушение……
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 Заседание городского правительства города Бин. Мэр только закончил говорить о директивах провинциального правительства, и сразу спросил всех, есть ли у них еще какие-нибудь вопросы. Это было признаком того, что он хочет закончить встречу.
 
 Но сегодня все обстояло иначе. Чжан Жуйцян поднял руку и сказал: "мэр, у меня есть предложение.”
 
 Все, особенно сам мэр, удивленно на него посмотрели. Обычно, если депутатам было что озвучить во время заседания, они обсуждали это с мэром еще до начала заседания. Но сегодня Чжан Жуйцян не предупредил его заранее.
 
 Мэр нахмурился и спросил: "заместитель Чжан, что ты хотел сказать?”
 
 “Все должны знать, что машиностроительная компания начинает свой автомобильный проект, и если все пройдёт гладко, то производство начнется в конце этого года, а автомобили появятся на рынке в начале следующего. Сегодня утром я получил известие о том, что основной акционер машиностроительной компании Фэн Ю планирует вкладывать большие средства в строительство заводов……”“Подождите-ка минутку. Заместитель Чжан, я отвечаю за промышленность города Бин, но почему-то об этом не знаю. Почему Ли Минде из машиностроительной компании не сообщил мне об этом?”-Заместитель Сюй грубо прервал Чжан Жуйцяна.
 
 Каждый заместитель мэра отвечал за разные вещи, и никто не любит, чтобы другие вмешивались в их дела. Если бы об этом говорил мэр, заместитель Сюй не стал бы его перебивать. Но это был Чжан Жуйцян, а они не очень хорошо ладили. Все это время заместитель Сюй чувствовал себя так, словно Чжан Жуйцян отнял у него должность исполнительного заместителя мэра.
 
 “Я же сказал, что именно Фэн Ю сообщил мне эту информацию. Я отвечаю за организационную реструктуризацию, а машиностроительная компания является одним из реструктурированных предприятий. Что плохого в том, что он сообщил об этом именно мне?”-возразил Чжан Жуйцян.
 
 Он хотел стать следующим мэром, и если он не сможет справиться с каким-то заместителем, который был ниже его по рангу, то вышестоящие лидеры подумают, что он ни на что не способен! Кроме того, он имел полномочия рассматривать юрисдикцию других депутатов.
 
 “Заместитель Сюй, позволь заместителю Чжану закончить.”-Мэр нахмурился. Неужели эти двое начнут спор прямо перед ним?
 
 Чжан Жуйцян продолжил: "Фэн Ю сказал, что он будет строить 10 заводов. 5 по производству мотоциклов, 4 завода по производству легковых автомобилей и один по производству грузовиков. Его инвестиции на первом этапе составят 1 миллиард долларов!”Что...
 
 Все глубоко вздохнули. Первоначальные инвестиции размером в 1 миллиард юаней! То есть этот 1 миллиард был только первым вложением и он собирался продолжать вкладывать в этот проект ещё больше?
 
 Они слышали о подобных инвестициях в прибрежных районах, но на такое решались только иностранные инвесторы. Внутренние города, особенно Бин, расположенный вблизи границ, никогда не сталкивались с такими масштабными инвестициями. Само собой разумеется, от китайского бизнесмена.
 
 “1 миллиард? Заместитель Чжан, я точно все правильно расслышал?”-спросил Сюй. 
 
 “Да. 1 миллиард юаней! Это будет его первоначальная инвестиция, и Фэн Ю сказал, что эта сумма будет введена в машиностроительную компанию. К тому же он продолжит закупать линии по производству автомобилей и мотоциклов в Советском Союзе. Он планирует запустить полноценное производство на всех заводах в течение двух лет……”
 
 “Подожди минутку. Какова рыночная стоимость машиностроительной компании? Судя по тому, что я знаю, она стоит всего несколько сотен миллионов. Фэн Ю хочет вложить в компанию 1 миллиард долларов? Ты никогда не задумывался, откуда у него столько денег? Может он использовал акции машиностроительной компании в качестве залога, чтобы получить кредит в банке? Это перспективное предприятие, и если оно будет расширяться слишком агрессивно, то в итоге просто обанкротится! Когда это произойдет, в нашем городе будет на одно предприятие меньше. А как же рабочие?”-Усмехнулся Сюй.Чжан Жуйцян взглянул на него, а затем повернулся к мэру: "Фэн Ю обещал не использовать свои акции машиностроительной компании для получения кредитов. На его счете Tai Hua Trading есть 1 миллиард средств!”
 
 Что? На счете Tai Hua Trading 1 миллиард юаней!
 
 У всех руководителей городского правительства были странные выражения лица. Они все знали о компании Тай Хуа, но не понимали, как она могла иметь 1 миллиард юаней?
 
 “Заместитель Чжан, ты уже проверил эту информацию в банках?”
 
 “Я связался с ICBC, и они подтвердили это. Фэн Ю также сказал, что как только начнется строительство, этот 1 миллиард будет заморожен, и компании Тай Хуа это не коснется.”
 
 Мэр был вне себя от радости. Инвестиции в размере 1 млрд юаней. Это означает, что рыночная стоимость машиностроительной компании составит более миллиарда юаней? Это случилось тогда, когда он был мэром. Компания из его города за несколько лет поднялась со стоимости в нескольких миллионов юаней до более чем миллиарда. Для него это был значительным политическим достижением!
 
 Но в то же время он задумался о словах заместителя Сюя. Машиностроительная компания сейчас стоила всего несколько сотен миллионов, и если в неё вложить 1 миллиард, то акции города будут еще больше разбавлены.
 
 “Заместитель Сюй, а сколько стоит машиностроительная компания?”
 
 "Около 400 миллионов, и ее цена все еще растет! Город владеет 28% акций.”
 
 28%, 400 миллионов юаней. Если инвестиции составят более миллиарда юаней, то акции городского правительства сократятся более чем на 2 трети. То есть у города останется меньше 10%?
 
 “Мэр Чжан, неужели эта сумма должна быть вложена сразу? Разве нельзя делать это постепенно?”-Спросил мэр. Если бы эта сумма была вложена в течение 2-3 лет, то город мог бы позволить себе вложить свою долю. Таким образом, их акции бы не разбавили так сильно.“Мэр, это своего рода бизнес-стратегия. Зарубежные компании делали все точно также. Сейчас мотоциклетная и автомобильная промышленность расширяются, а японские и немецкие автомобили занимают все большую долю рынка. Мы строим свой собственный автомобильный бренд, и это соответствует 5-летнему плану 1985 года!”
 
 “Мы не говорим о SAIC Motors из Шанхая. Но первый автомобильный завод из провинции Линь это крупное государственное предприятие, которое пользуется поддержкой правительства. Они тоже не осмеливаются так агрессивно увеличивать свой масштаб. Почему этот Фэн Ю так решителен? Он же ребенок, которому еще нет и 20 лет и который даже не закончил среднюю школу? Для молодежи нормально быть чрезмерно амбициозными, но заместитель Чжан, вы не должны вести себя так же, как т он!"-Эти слова заместителя Сюя можно было считать открытой руганью Чжан Жуйцяну.
 
 Заместитель Сюй имел соответствующий опыт, а Чжан Жуйцян потерял свою поддержку со стороны провинциального правительства № 1. Чжан Жуйцян попросил "народную ежедневную газету" опубликовать его статью о распаде Советского Союза, несмотря на возражения. Даже высшее руководство СССР не смогло прийти к выводу о дальнейшей политической ситуации в стране, но Чжан Жуйцян осмеливался открыто заявлять такие претензии. Именно по этой причине провинциальное правительство больше не поддерживало его идет.
 
 Что может он тогда вообще может сделать? Должность заместителя мэра будет самой высокой для Чжан Жуйцяна. В конце года он станет посмешищем. Он может даже потерять свою нынешнюю должность заместителя мэра. У заместителя Сюя попрежнему был шанс ее получить.
 
 “Молодежь? Ребенок? Заместитель Сюй, чего ты добился к 18 годам? Может помогал нашему городу импортировать так много дешевой и передовой техники и технологий из Советского Союза? Когда ты возглавлял машиностроительную компанию, какая у неё была прибыль? Сколько налогов ты собрал для города? А сколько тебе платили за работу? Выше среднего показателя по стране?”
 
 Эти вопросы Чжан Жуйцяна быстро заставили заместителя Сюя замолчать.Увидев, что они оба начали спорить, мэр стукнул по столу и сказал: “уже поздно, и у всех вас есть другие дела. Мы закончим сегодняшнее заседание, но продолжим его завтра в 10 утра!”
 
 Мэр решил поставить в известность секретаря городского парткома и второго лидеру провинциального правительства, прежде чем принимать окончательное решение!
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 На следующий день, во время заседания, заместитель Сюй продолжал высказывать нежелание соглашаться с этим предложением. Он считал, что это слишком амбициозно. Если Фэн Ю хочет во что-то инвестировать, он может выбрать другие отрасли промышленности или даже пожертвовать деньги городу.
 
 Мэр тоже изменил свою позицию. Он был убеждён, что это может пойти на пользу расширение мотоциклетного проекта, но не автомобильного. Они решили попросить Чжан Жуйцяна сообщить Фэн Юю о своем решении. Город готов продать автомобильный проект Фэн Юю и позволить ему создать новую компанию. Ему больше не нужно будет вкладывать деньги в машиностроительную.
 
 Намерения мэра были предельно ясны. Он хотел, чтобы Фэн Ю инвестировал деньги и взял кредит, но не хотел, чтобы акции города оказались разбавлены. Что же касается того, что сказал заместитель Сюй, то Чжан Жуйцян предпочёл не обращать на это внимания.
 
 ……
 
 “Ну и что же? Город позволит машиностроительной компании продать мне автомобильный проект? Неужели это правда?”
 
 Никому не удавалось получить лицензию на создание автомобильной производственной компании, и именно поэтому Фэн Ю решил использовать машиностроительную компанию.
 
 “Это как бы временно. Но нам еще нужно поговорить о деталях. Город согласен на создание заводов мотоциклетной отрасли и будет поддерживать их. Но ты должен продвигать наш город, а штаб-квартира машиностроительной компании должна оставаться в нем.”
 
 Чжан Жуйцян считал, что решение мэра было правильным. Разделив этот проект на две части, они могли бы сохранить акции и снизить риски. Однако Фэн Юю все еще предстояло решить, примет он это предложение или нет. Но судя по всему, оно ему понравилось.
 
 Чжан Жуйцян был одним из лидеров города, который лучше всех понимает Фэн Юя. Он сразу же понял, что если бы не одобрение городского правительства, Фэн Ю не смог бы начать автомобильный проект. Тогда, возможно, он даже не захотел бы, чтобы городское правительство в нем участвовало.
 
 Город использовал свои связи, чтобы получить одобрение на этот автомобильный проект, лидерам пришлось обратиться за помощью даже к самому главному. Теперь, похоже, что Фэн Ю от этого решения только выиграл. Продажи автомобильного проекта будут делиться акционерами, и город не сможет получить от этого никакой выгоды!
 
 “Мэр Чжан, я согласен с условиями. Пойду попрошу Ли Минде рассчитать стоимость этого проекта.”-Фэн Ю с готовностью согласился и поспешил уйти.
 
 “Подожди. Неужели ты действительно думаешь, что этот проект будет столь удачен? Рынок легковых автомобилей действительно так велик?”-Чжан Жуйцян остановил Фэн Юя.
 
 “Я могу сказать только то, что в будущем этот рынок будет расти все больше и больше. Но удастся ли этот проект, я не знаю. Хотя есть одна вещь, в которой я уверен. Если я не запущу машиностроительную компанию, то в будущем у Китая не будет собственного автомобильного бренда. Я делаю все это ради страны.”-Сказал Фэн Ю с благородным выражением лица.
 
 “Прекрати нести чушь. С каких это пор ты стал таким благородным? За последние два года доля импортных автомобилей в Китае значительно снизилась, с чего ты вообще взял, что китайский автомобильный рынок контролировался иностранными брендами?”
 
 “Мэр Чжан, я просто хочу обратить ваше внимание на одну вещь. Почему доля импортных автомобилей в Китае снижается? Это происходит благодаря увеличению нашего производства. Но откуда берется это увеличение? Это все автомобили совместных товарищеских заводов. А какие марки у этих машин? Это автомобили Volkswagen и Toyota, которые продаются лучше всего. Это все иностранные бренды. Посмотрите на общественные автобусы, купленные городом. Разве это не иностранные бренды? А как насчет наших собственных автомобилей Шанхайской марки?
 
 Чжан Жуйцян был потрясен.
 
 “Вот именно. Шанхайский бренд раньше был гордостью нации, но где он сейчас?”
 
 SAIC Motors сейчас продает автомобили Volkswagen, которые производятся на заводах-партнерах. Это иностранный бренд. Хотя продажи увеличились, а импорт автомобилей в Китай снизился, машины Шанхайской марки постепенно исчезали с дорог.
 
 Так было и в прошлой жизни Фэн Юя. Не только Шанхайская марка, но даже Hongqi (автомобили с красным флагом производства FAW) и многие другие китайские бренды пришли в упадок. Когда в Китае развилась собственная автомобильная промышленность и производители захотели снова возродить китайские бренды, они обнаружили, что иностранные бренды уже захватили рынок.
 
 “Мэр Чжан, а вы понимаете важность бренда? Я скажу так. Если сейчас какая-нибудь зарубежная компания захочет купить мой бренд "Wind and rain", как вы думаете, сколько она предложит?”
 
 Это не было хвастовством. Некоторые компании из Европы и США действительно хотели купить бренд Фан Юя. Они считали, что он представляет собой высокотехнологичную продукцию, и если они задействуют его в своих собственных продуктах, то смогут сэкономить на рекламных расходах и добиться лучших результатов. Это было связано с тем, что у потребители бренд "wine and rain" уже ассоциировался со словами "инновации и высокие технологии".
 
 “И сколько же?”
 
 “100-миллионов долларов США!”
 
 Но эта сумма была бы потрачена не только на бренд "Wind and rain", но и на патенты на увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей, а также завод в Дунгуане. Хотя бренд был дорогим, он не был таким дорогим, как утверждает Фэн Ю.
 
 Чтооо...
 
 Чжан Жуйцян потрясенно посмотрел на Фэн Юя: "100 миллионов долларов? Бренд действительно так важен для бизнеса?”
 
 Фэн Ю кивнул: "вспомните нашу пивную фабрику. Люди в городе Бин и его окрестностях все пьют только это пиво. В провинции Линь вообще нет пива? Даже если провинция Линь начнёт продавать свое пиво по более низким оптовым ценам, его все равно не будут покупать. Наши люди пьют только пиво из города Бин! Это и есть узнаваемость бренда и ценность брендинга!”
 
 “Хорошо. На этом все. Поскольку я создаю свою собственную автомобильную марку, то больше не буду использовать Songjiang Motors. Почему бы вам не поговорить с городским правительством и не спросить, может ли город продать мне бренд Songjiang и мотоциклетный проект?”
 
 Чжан Жуйцян пристально посмотрел на Фэн Юя: “даже не думай об этом!”
 
 Правительство не думало, что автомобильный проект в итоге окажется успешным, но они очень ценили мотоциклетный завод. В городе Бин до сих пор было множество людей, которые ездили на мотоциклах даже зимой. Продажи в первом квартале этого года только увеличились. По оценкам мэрии, в этом году они продадут более 200 000 единиц.
 
 Уже совсем скоро начнёт работать завод-филиал в Цзиньлине, который будет своевременно удовлетворять растущий спрос. Помимо этого начнутся продажи более простых мотоциклов. Цены на них будут снижены, а объем продаж, несомненно, только увеличится. Следовательно будет ещё больше прибыли.
 
 Хотя придётся построить много заводов сразу, они обойдутся не дорого. На первых порах рабочим придётся долго учиться, и их производительность будет ниже необходимой, но уже через 2-3 года количество выпускаемых мотоциклов вырастет. Это будет гусь, несущий золотые яйца.
 
 Бренд мотоциклов Songjiang станет еще лучше 2-3 года. Продать эту марку Фэн Юю прямо сейчас? Это невозможно!
 
 Фэн Ю вдруг пожалел, что так много рассказал Чжан Жуйцяну о брендинге. Ему не следовало хвастаться ценностью бренда "Wind and rain".
 
 Теперь ему придётся построить новую автомобильную марку и начать с нуля. Это будет еще труднее.
 
 Но Фэн Ю все равно это сделает. В период с 1991 по 1995 год экономика Китая будет расти с поразительной скоростью. Покупательная способность людей возрастёт, и многие будущие магнаты начнут свой бизнес именно в этот период. Кроме того, законы в этот период будут самыми мягкими, и если бы Фэн Ю начал заниматься этим проектом несколькими годами позже, он бы не добился успеха.
 
 Даже если бы город предложил более жесткие условия, он бы все равно согласился!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/801096
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 Ли Минде получил просьбу Фэн Юя оценить рыночную стоимость автомобильного завода. Он был сбит с толку. Этот автомобильный завод еще даже не начал работать, а строительство только-только началось. Может быть, Фэн Ю узнал, что кто-то перекачивает средства на строительство?
 
 Однако директором этого завода был назначен сам Фэн Ю, и он занимался фундаментными работами. Сколько денег может выкачать этот человек? Первый этап строительных сборов ещё даже не был доведен до сведения города.
 
 Вскоре Ли Минде позвонил заместитель Сюй с просьбой рассчитать текущую стоимость автомобильного завода и доложить ему.
 
 А? Город хочет что-то сделать?
 
 Он немедленно расспросил всех и выяснил, что Фэн Ю хотел увеличить свои инвестиции в машиностроительную компанию и создать больше автомобильных заводов. Он был потрясен богатством этого парня.
 
 Однако он не думал, что этот автомобильный проект будет приносить прибыль, и поскольку город принял это решение, это может быть даже хорошо.
 
 Ли Минде быстро выполнил эту задачу с помощью своих людей. Строительство ещё не завершили, и ему нужно было только оценить стоимость земли, оборудования, технологий и рабочих завода.
 
 В то же время возникли и некоторые проблемы. Рабочих из машиностроительной компании нужно будет перевести обратно. Они не захотят работать в частной компании. Ли Минде, к счастью, не пришлось заботиться о рабочих, нанятых из первого автомобильного завода. Он знал, что Фэн Ю сделает все необходимое сам.
 
 После подсчета общая стоимость завода составила всего 80 миллионов долларов. к тому же сумма была преувеличена стоимости по указанию заместителя Сюя. Если бы Ли Минде использовал стандартный метод расчетов, то получилось бы всего 50 миллионов.
 
 Когда Фэн Ю увидел отчет, он едва ли не швырнул его в лицо Ли Минде!
 
 Он прекрасно представлял себе общую стоимость этого проекта. Он только начал работу, и Фэн Ю ясно помнил, сколько стоят машины, сколько вложил Фу Гуанчжэн и сколько стоит земля.
 
 Теперь же, с несколькими рабочими и фундаментом здания, затраты увеличились на десятки миллионов?
 
 “Ли Минде,ты собираешься подписать отчет об оценке?”-Фэн Юй холодно посмотрел на него.
 
 Ли Минде внезапно пожалел о содеянном. В конце концов, Фэн Ю имел последнее слово в машиностроительной компании. Ли Минде могут отстранить от должности генерального директора в любое время, если Фэн Ю созовёт собрание акционеров.
 
 Ли Минде ответил ему с печальным лицом: "управляющий Фэн, это было указание из города.. У меня нет выбора. В конце концов, я все еще подчиняюсь городскому правительству. Я могу помочь тебе указать, в чем заключаются проблемы в этом отчете. Тогда, во время переговоров с городом, ты будешь иметь преимущество.”
 
 Ли Минде не был похож на двойного шпиона. С одной стороны, он помогал городу увеличивать стоимость заводов, а с другой-рассказывал Фэн Юю, где были ошибки в отчете. Во время переговоров он не встанет ни на чью сторону и позволит Фэн Юю и городу спокойно все обсудить.
 
 Что же касается другого акционера, Фу Гуанчжэна, то обе стороны предпочли забыть о нем.
 
 Как только Фэн Ю и город пришли к согласию относительно отчета об оценке, Фу Гуанчжэн уже ничего не мог поделать. Город был обеспокоен тем, что Фу Гуанчжэн встанет на сторону Фэн Юя и понизит ценность этого завода. А Фэн Ю не позвал его, потому что он все равно бы не смог ему сильно помочь.
 
 Переговоры прошли совсем не гладко. Город выдвинул жесткие требования. Они знали, что Фэн Ю не сможет получить разрешительные документы самостоятельно. Вот почему они были так драгоценны. Даже если бы автомобильный проект был продан Фэн Юю, без помощи местных властей он не смог бы развивать свой бизнес.
 
 Построить успешный бизнес было непросто, но правительству города Бин было очень легко остановить рост компании. Фэн Ю был всего лишь простым человечком из районов города Бин без какого-либо прошлого. Городские власти его не боялись.
 
 Город хотел, чтобы Фэн Ю сделал штаб-квартиру в городе Бин. Кроме того, он сам должен будет построить дороги, ведущие к заводу. Город за это не заплатит.
 
 В рекламных роликах также должно быть упоминание “произведено в городе Бин", независимо от того, действительно ли это так. Фэн Ю не должен был запятнать имидж города.
 
 Фэн Ю был не из тех людей, кого так легко запугать. Он сразу же отметил, что отчет об оценке завода будет составлять машиностроительная компания, а если город продолжит настаивать на этих условиях, то он начнёт работу с семьей Фу и легко снизит стоимость. Таким образом, город тоже понесет потери.
 
 Кроме того, Фэн Ю всегда мог отказаться от города Бин. Он мог поискать партнеров и из других городов. Он считал, что с его богатством, предприятия из других мест беспрекословно согласятся с ним поработать. Хотя получить разрешительные документы было непросто, поскольку их мог получить город Бин, то и другие города тоже смогут. Хуже того, он будет работать с другими городскими властями! В Китае было много мест, где условия были гораздо лучше, чем в Бине.
 
 Переговоры велись в течение недели, но решения по прежнему не было. Как вдруг городское правительство решило все поменять. Город не стал продавать этот проект Фэн Юю и даже согласился с тем, чтобы он инвестировал в расширение машиностроительной компании.
 
 Почему все изменилось так быстро? Фэн Ю скоре узнал ответ на этот вопрос.
 
 Ему позвонил мастер Лу. Он сказал Фэн Юю, что центральный партийный комитет решил поощрить местные предприятия быть смелее и смело пробовать что-то новое. Местные предприятия должны избавиться от зависимости от зарубежных технологий и начать развивать свои собственные.
 
 Комитет даже указал на отрасль, которую они поддерживают. Это как раз была Автомобильная промышленность. Они заявили, что в ближайшее время будет реализована даже специальная государственная политика. В этой отрасли будет много преимуществ, и местное правительство не должно препятствовать прогрессу компаний.
 
 Эти директивы быстро распространились среди провинциального правительства и местных регионов. Секретарь горкома партии Бин немедленно созвал собрание, и тогда, все согласились поддержать развитие машиностроительной компании.
 
 Хотя город не мог позволить себе вложить в этот проект большие средства, они должны быть его частью. Они не могут продать его Фэн Юю и позволить ему сделать частную компанию. Этот проект также позволит городу набрать политические очки среди вышестоящих лиц.
 
 Когда Фэн Ю узнал об этом, он счёт, что мастер Лу действовал слишком быстро.
 
 Ранее он предполагал, что ему потребуется несколько месяцев, чтобы во всем разобраться.
 
 Фэн Юю резко захотелось плакать. Мастер Лу, почему ты так влиятелен?
 
 Но и здесь были свои преимущества. Это означает, что машиностроительная компания будет иметь большой земельный участок и в будущем ей не будет мешать городское правительство. В краткосрочной перспективе Фэн Ю будет иметь некоторые преимущества, но в будущем город однозначно отберёт свою долю прибыли.
 
 Ладно, пусть так. Просто отнесусь к этому как к поддержке своей Родины. Но через 3-5 лет Фэн Ю уже не позволит городу вмешиваться в работу машиностроительной компании. Он должен превратить машиностроительную компанию в настоящую акционерную компанию!
 
 С этого момента начался новый раунд переговоров.
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 После изменений во мнении города изменилось и положение Фэн Юя.
 
 Сначала он уступил городу, потому что правительство собиралось продать ему проект. Но теперь он не был готов пойти на такие уступки.
 
 Вы хотите, чтобы я продолжал инвестировать в машиностроительную компанию? Хорошо. Тогда давайте оценим ее рыночную стоимость и подсчитаем количество сотрудников, которые ничего не делали.
 
 На этот раз на переговорах присутствовал и Фу Гуанчжэн. Происходило увеличение инвестиций в машиностроительную компанию, и все акционеры должны были быть об этом уведомлены.
 
 Фу Гуанчжэн и сам был потрясен, когда узнал, что Фэн Ю собирается вложить в компанию 1 миллиард долларов и создать несколько автомобильных и мотоциклетных заводов.
 
 Семья Фу поддержала предложение о создании автомобильного завода и весь автомобильный проект. Но если увеличить масштаб так быстро, не учитывая рынок, первые несколько лет можно терпеть убытки. Фу Гуанчжэн задумался и позвал своего отца и старшего дядю, чтобы все обсудить. В конце концов он заявил, что у него нет денег, чтобы инвестировать в проект, и он согласен на то, что его акции будут разбавлены.
 
 Если бы Фу Гуанчжэн хотел сохранить свои акции, ему тоже пришлось бы вложить значительную сумму. Его отец потратил большую часть своих денег на гонконгский рынок недвижимости, и Фу Гуанчжэн последовал его примеру. Сейчас у него не хватало средств.
 
 Кроме того, его старший дядя считал, что хотя китайский автомобильный рынок, а особенно рынок легковых автомобилей, сейчас расширяется, он не достигнет такого пика, о котором говорил Фэн Ю.
 
 Фэн Ю успешно предсказал войну в Персидском заливе, рост цен на лондонское золото и нефтяные фьючерсы. Он получил огромную прибыль благодаря этим событиям, поэтому мог позволить себе потерять 1 миллиард юаней, но Фу Гуанчжэн - нет.
 
 После оценки рыночная стоимость машиностроительной компании составила 432 миллиона долларов, сумму обьявили только после того, как городское правительство оценило ее несколько раз. Фэн Ю остался доволен. Эти люди из городской администрации вообще не знали, как оценить рыночную стоимость компании. Если бы Фэн Ю захотел ее завысить, то она бы стоила по меньшей мере 500 миллионов долларов, и он бы все равно нашёл тому доказательства.
 
 Фэн Ю вложит 1 миллиард юаней наличными, а на машины, заказанные у Кириленко, уйдёт ещё 300 миллионов юаней. В общей сложности он потратил 1,3 миллиарда юаней.
 
 Фэн Ю также немного уступил городскому правительству. Его доля была снижена до 7%, а доля Фу Гуанчжэна-до 4%. Акции Фэн Юя увеличиваются до 84,4%. Помимо них был еще один таинственный акционер, владеющий 0,6% акций.
 
 Все люди в бухгалтерии были людьми Фэн Юя, поэтому он контролировал отдел кадров. В дальнейшем все директора завода и руководство компании должны будут следовать правилам, которые будут определены на собрании акционеров.
 
 Кто теперь будет иметь последнее слово? Конечно же, это контролирующий акционер - Фэн Ю!
 
 Филиал автомобильного завода в городе Бин ускорил строительство, а Фэн Ю направил своих людей в местное правительство этих районов. Он хотел построить все заводы в кратчайшие сроки.
 
 Сам Фэн Ю отправился в Ханчжоу.
 
 Там у него было 2 важных дела. Во-первых, он хотел приобрести акции у других акционеров Lehaha. Во-вторых, Фэн Ю хотел найти одного человека. Будущего лидера Китая в автомобильной промышленности-Ли Дафу!
 
 Это парень был легендой в прошлой жизни Фэн Юя. Он был таким же, как Чжун Цинсянь. Чжун Цинсянь был лидером Китая в производстве напитков, а этот Ли Дафу был боссом частной автомобильной компании. Он был первым человеком в Китае, который владел Международной автомобильной маркой, входившей в список Fortune 500.
 
 Но что этот парень делает прямо сейчас? Он основал небольшую фабрику, которая уже скоро станет началом его конгломерата. Она не производила деталей холодильников, ремонтных материалов и т. д. но была первой в Китае, которая разработала магниево-алюминиевый сплав. Этот сплав обладал сильными тепло-и звукоизоляционными свойствами, а также устойчивостью к коррозии.
 
 Это был тот самый человек, который утверждал, что автомобиль-это просто двигатель с 4 колесами в металлической оболочке. Прямо сейчас он уже начал разрабатывать ту самую “металлическую оболочку ".
 
 Если бы не Фэн Ю, Ли Дафу вошел бы в мотоциклетную индустрию через 2-3 года, и был бы очень успешным. Производя мотоциклы, он бы накопил достаточно средств, а также ознакомился с двигателями и колесами.
 
 Но в этой жизни у него не было никаких шансов. Фэн Ю уже определил свои планы, и крупнейшим производителем мотоциклов в Китае станет компания Bing city Machinery Company. А возможно, даже и в мире.
 
 Эти маленькие заводы не получат шанса расти, и у Ли Дафу не будет шанса заработать свои деньги, чтобы начать производство автомобилей.
 
 Ходили слухи, что этот парень был очень харизматичен и охотно принимал советы от других. Его будущая компания была основана благодаря семейному бизнесу, а позже преобразована в акционерный капитал.
 
 В семейном бизнесе было трудно назначить следующего руководителя, который возглавил бы компанию. Выбор был слишком мал. Но для участия в акционерном капитале можно было подыскать следующего генерального директора из миллионов людей.
 
 Ли Дафу несколько раз финансировал компанию, и каждый раз успешно. Он сохранил свои акции и контроль над компаний, в то же время собрав достаточно средств, чтобы развиваться быстрее.
 
 Кроме того, Ли Дафу уделял особое внимание исследованиям и разработкам. Он прекрасно знал, что именно технологии могут остановить рост автомобильной промышленности Китая. Он потратил много времени на создание исследовательского центра для исследований двигателей, коробок передач, электроники и т. д. Именно это и нравилось Фэн Юю.
 
 На этот раз Фэн Ю хотел с ним встретиться и узнать, действительно ли Ли Дафу был похож на человека из его прошлой жизни. Если все действительно так, то он сможет нанять его на должность заместителя генерального директора машиностроительной компании. Ли Дафу сможет взять на себя ответственность за автомобильный проект.
 
 Фэн Ю считает, что этого парня ему удастся соблазнить высокой зарплатой и акциями. Даже если он мог отказаться от больших денег, ведь, в конце концов, сам был боссом собственной фабрики, от акций однозначно нет. Они бы позволили ему стать акционером компании. Фэн Ю не станет скупиться. 1% акций стоил более 10 миллионов юаней!
 
 Этих условий должно быть достаточно, чтобы завербовать Ли Дафу. Если ничего не получится, то Фэн Ю приобретет нынешнюю фабрику Ли Дафу. Она стоила меньше 10 миллионов долларов и была для него легкой мишенью.
 
 Фэн Ю зашёл внутрь на фабрику. Ли Дафу, пожалуйста, не разочаруй меня!
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 Ли Дафу планировал уйти по каким-то делам, но ему позвонили и сказали, что скоро придет большой босс, чтобы обсудить деловую сделку стоимостью более 10 миллионов долларов.
 
 Его фабрика была маленькой, как и ее годовой доход. Он ещё ни разу не занимался коммерческими сделками более чем на 10 миллионов юаней.
 
 “Управляющий Ли, Мистер Фэн уже пришёл.”-Секретарша постучала в дверь его кабинета и сказала со странным выражением лица.
 
 “Поторопись и пригласи его сюда!”-Ли Дафу немедленно встал и направился к двери.
 
 Вошел молодой человек моложе 20 лет. Ли Дафу про себя задумался о том, что этот молодой человек ведет себя слишком грубо. Даже его босс ещё не вошел в комнату, а он уже тут как тут?
 
 Однако через некоторое время Ли Дафу заметил, что больше никого нет. Он озадаченно посмотрел на секретаршу.
 
 Молодой человек протянул руку и улыбнулся: "господин Ли, я Фэн Ю. Мы сегодня говорили по телефону.”
 
 Ли Дафу чопорно пожал руку Фэн Юю, и на его лице отразилось непонимание происходящего. Хотя по телефону он понял, что у Фэн Юя очень молодой голос, он подумал, что это всего лишь голос. Когда он встретил его вживую, то был потрясен.
 
 Неужели этому мистеру Фэну нет и 20 лет? Он сказал, что предлагает бизнес-сделку стоимостью более 10 миллионов долларов, что за глупости?
 
 “Мистер Фэн, приятно познакомиться. Проходите, присаживайтесь. Сяо Чжан, подавай чай.”
 
 Фэн Ю оглядел кабинет Ли Дафу и заметил, что он был прекрасно отремонтирован. Это несло в себе смысл. Теперь Ли Дафу занимается ремонтными материалами. Если бы его офис был плохо отремонтирован, кто бы купил у него материалы для ремонта?
 
 “Мистер Ли, может быть, и не знает меня, но я видел внизу несколько мотоциклов моего бренда. Эти мотоциклы производятся моей компанией.”
 
 Фэн Ю испытывал чувство беспомощности. Его возраст часто заставлял людей в нем сомневаться. Даже когда он одевался как более зрелый человек, то все равно не мог скрыть свою молодость.
 
 Ли Дафу заговорил с потрясенным выражением лица: "Songjiang Motorcycles-это мотоциклы вашей компании? Это просто удивительно. Они очень красивые и удобные.”
 
 Фэн Ю удивился. Ли Дафу все ещё ездит на мотоцикле? Это значит, что у него не так уж много денег.
 
 За эти два года Ли Дафу кое-что заработал, но большую часть своих денег он вложил в Новую Фабрику, чтобы увеличить производство. К счастью, его продукция попрежнему хорошо продавалась.
 
 “Благодарю вас. Я заметил, что ваши ремонтные материалы тоже хорошо продаются. Многие окрестные провинции используют ваш магниево-алюминиевый сплав.”
 
 Ли Дафу скромно ответил: "Это всего лишь малый бизнес, он не может сравниться с вашим. Мне очень интересно, что заставило вас проделать этот путь сюда? Вы собираетесь купить большое количество магниево-алюминиевого сплава?”
 
 По мнению Ли Дафу, кроме магниево-алюминиевого сплава, его фабрика не имела никаких выдающихся продуктов, которые стоили бы того, чтобы Фэн Ю проделал путь от города Бин до Ханчжоу.
 
 “Мистер Ли, вы позволите мне осмотреть вашу фабрику?”-Внезапно спросил Фэн Ю. Он хотел лично убедиться в управленческих способностях этого человека.
 
 Он приехал ради того, чтобы оценить масштаб моей фабрики перед тем, как сделать заказ? Ли Дафу уже приходилось сталкиваться с подобными просьбами от других бизнесменов.
 
 Поскольку Фэн Ю сказал, что хочет поговорить о деловой сделке стоимостью более 10 миллионов долларов, то заказ должен быть огромным. Он, должно быть, боится, что фабрика не сможет в срок его выполнить.
 
 “Не проблема. Я лично проведу вас по своей фабрике и объясню, как она работает.”-возбужденно ответил Ли Дафу.
 
 Фэн Ю обратил внимание, что в мастерских, в которые его привел Ли Дафу, работали над готовыми изделиями. Он не провел его в основные помещения. Это показывало, что Ли Дафу был очень аккуратен.
 
 Фэн Ю оценил производство фабрики, а затем рассчитал рыночную стоимость. Он мог прикинуть, сколько денег она приносит за год.
 
 Ли Дафу было действительно легко стать мультимиллионером. А если он будет хорошо управлять и разрабатывать новые продукты, то даже миллиардером.
 
 Работа фабрики шла очень гладко и аккуратно. Мастерские были чистыми и не грязными.
 
 Вернувшись в офис, Ли Дафу предвкушающе посмотрел на Фэн Юя.
 
 “Мистер Ли, ваша фабрика процветает. Будете ли вы по-прежнему работать в этой отрасли в будущем?”-Внезапно спросил Фэн Ю.
 
 Ли Дафу немного помолчал. Разве ты не должен говорить о заказе?
 
 “Когда фабрика будет достаточно развита, я подумаю о том, чтобы заняться другими продуктами.”
 
 “А что вы думаете о мотоциклетной индустрии?”
 
 Ли Дафу был озадачен. Почему этот Фэн Ю задает странные вопросы? Он был одним из тех людей, кто занимался производством мотоциклов, а он сам ремонтными материалами. Какое отношение имеет к нему развитие его компании?
 
 “Мистер Фэн, я вас не понимаю.”
 
 “Мистер Ли, я буду с вами откровенен. Рост вашей фабрики может показать, что все идет хорошо. Десятки миллионов продаж в год, и, соответственно, прибыль должна быть в размере нескольких миллионов. Но, к сожалению, независимо от того, как растет ваша фабрика, масштаб останется прежним. Вам будет трудно развиваться. На рынке слишком много фабрик, которые производят те же продукты, что и вы. Многие даже имеют те же самые технологии.”
 
 Ли Дафу нахмурился и спросил: “Что вы хотите этим сказать?”
 
 “Мистер Ли, у вас есть мечта?”
 
 А? У Ли Дафу отвисла челюсть. Он был смущен внезапной сменой темы разговора.
 
 Мечта?
 
 Кто-то, кому еще не исполнилось и 20 лет, хочет поговорить с ним о мечтах. Ему было почти 30. Этот Фэн Ю был слишком странным. Однако за годы работы Ли Дафу встречал много разных бизнесменов. Некоторые даже обсуждали с ним религию.
 
 “Мистер Фэн, у всех есть мечты, и они бывают очень разные.”
 
 Фэн Юю не понравился этот ответ. Его первое впечатление о Ли Дафу было хорошим, и он сразу понял, что этот парень был очень гордым человеком.
 
 Вот почему Фэн Ю хотел поговорить с ним о мечтах. Это напоминало ситуацию, когда Apple завербовали президента Pepsi. Компания говорила о мечтах. Легендарное обращение Стива Джобса к тогдашнему президенту Pepsi стало очень популярным: "вы хотите продавать подслащенную воду до конца своей жизни? Или вы хотите пойти со мной и изменить мир?”
 
 “Мистер Ли, тогда я расскажу вам о своих мечтах. Посмотрите на нашу страну. После того, как Китай стал открытой страной, появилось много иностранных брендов. Это оказало большое влияние на наши китайские бренды. Хотя сейчас экономика вроде бы процветает, большую часть денег зарабатывают иностранцы. Моя мечта-не дать им забрать все деньги из Китая. Моя мечта-заработать деньги этих иностранцев.”
 
 Фэн Ю не говорил о таких пустяках, как строительство и укрепление Китая. Он говорил о зарабатывании денег.
 
 “Мистер Фэн - человек с большими амбициями и большой мечтой. Я тоже думал об этом. Только посмотрите на мои листы из магниево-алюминиевого сплава. Прежде чем моя фабрика преуспела в этом производстве, нам приходилось импортировать его из-за границы. Цены были просто смешные. Все именно так, как вы сказали. Все наши деньги заработали иностранцы. Но теперь они не могут использовать эти сплавы, чтобы зарабатывать. Это происходит благодаря мне и другим людям, которые занимаются тем же.”
 
 Фэн Ю лукаво улыбнулся: "это значит, что у нас одна и та же мечта. Тогда может быть вас заинтересует предложение поработать над ней вместе со мной?”
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 Вместе поработать над нашей мечтой?
 
 В голове Ли Дафу всплыло множество вопросов!
 
 У кого, черт возьми, есть такая же мечта, как у тебя? Ты воспринял это всерьез?
 
 Ты-производитель мотоциклов, а я занимаюсь ремонтными материалами. Наши фабрики не имеют ничего общего! Стоп, а можно ли использовать магниево-алюминиевый сплав на мотоциклах?
 
 На самом деле после того, как фабрика Ли Дафу успешно произвела магниево-алюминиевый сплав, он задумался о том, где ещё можно использовать этот сплав, кроме как в ремонте. Рынок ремонтных материалов был слишком мал.
 
 Но те области, о которых думал Ли Дафу, не подразумевали под собой ничего общего с мотоциклами!
 
 “Мистер Фэн, что вы хотите этим сказать?”
 
 Фэн Ю рассмеялся. Ли Дафу был смутился, а это хорошо.
 
 “Мистер Ли, вы водите машину? Что вы думаете об автомобильном рынке?”
 
 “Автомобильном рынке?”-Глаза Ли Дафу расширились от шока. Этот производитель мотоциклов теперь хочет начать конструировать автомобили?
 
 Если Фэн Ю хочет производить автомобили, то они действительно могут вместе поработать. Алюминиевый сплав можно использовать при производстве автомобилей. Он был легче стали и мог уменьшить вес машины. Кроме того, он практически не ржавеет.
 
 Похоже, Фэн Ю действительно хочет производить автомобили.
 
 Даже если в год он захочет произведено около 10 000 автомобилей, это будет огромная деловая сделка, и завод получит большую прибыль.
 
 “Автомобильный рынок нашей страны расширяется, да и уровень жизни нашего народа вырос. Значит спрос на машины будет только расти. Только в Тайчэне и Ханчжоу за эти два года на улицах появилось гораздо больше машин. Автомобильная промышленность обладает огромным потенциалом!”
 
 Но Ли Дафу знал, что, хотя автомобильный рынок расширяется, производство известных автопроизводителей тоже растет. В Китае много импортных автомобилей. Он не был столь оптимистичен в отношении вступления в эту отрасль в качестве нового игрока.
 
 Самым перспективным видом транспорта в Китае сейчас должны быть мотоциклы. Может быть, Фэн Ю настолько много заработал на своем бизнесе, что задумался о производстве автомобилей? Возможно, через два года это уже не будет проблемой.
 
 “Мистер Ли тоже считает, что у автомобильной промышленности есть потенциал? Это очень здорово. Наши цели снова сходятся.”
 
 Ли Дафу: “……”
 
 Не бери в голову. Мне все равно, так это или нет, пока ты готов сделать большой заказ.
 
 “Мистер Ли, а вы никогда не думали, что в один прекрасный день наш китайский автопроизводитель станет одним из ведущих мировых производителей автомобилей и даже может стать номером?”-Продолжал Фэн Ю.
 
 Номер один в мире?
 
 Ли Дафу показалось, что Фэн Ю сошел с ума. В одном только Китае было огромное множество автомобильных предприятий. Их масштабы и технологии были лучшими из лучших, а твоя новая автомобильная компания, возможно, не выживет даже в нашей стране, что уж говорить о номере один в мире?
 
 Хорошо иметь мечту, но она должна быть реалистичной. Ли Дафу считал, что если цель Фэн Юя-выжить на китайском рынке и получить часть его доли, то это вполне возможно. Но чтобы стать лучшим в мире, он уже должен быть номером один в Китае!
 
 “Да…. Мистер Фэн действительно очень честолюбив.”-Ли Дафу не знал, что еще сказать.
 
 Будущий китайский рынок будет самым крупным в автомобильной промышленности, независимо от того, говорим мы о грузовиках или легковых автомобилях. Китайская экономика начнёт быстро расти, а с 1995 года автомобильный рынок будет процветать. После 2000 года все станет еще лучше. Следующий скачок в автомобильной промышленности произойдёт после вступления Китая в ВТО в 2003 году.
 
 В предыдущей жизни Фэн Юя Toyota и Volkswagen благодаря своим китайским продажам стали мировым производителем автомобилей. Если бы Фэн Ю мог получить большую часть доли рынка Китая, то легко бы стал ведущим мировым производителем.
 
 “Мистер Ли, а что, если эти мечты действительно сбудутся? Самое главное-это упорно трудиться. Если однажды вы окажетесь на мировой сцене, то сможете объявить всему миру, что твердо верили в то, что ваши мечты сбудутся с самого первого дня. Представьте себе, как это будет прекрасно.”
 
 Слова Фэн Юя были очень обнадеживающими. Предпринимателями этой эпохи в основном вырастали из тех людей, которые не были удовлетворены работой на других. Ли Дафу открыл свой собственный бизнес в 1986 году, и после стольких лет его фабрика выросла из маленькой мастерской с несколькими сотрудниками до целой фабрики с более чем сотней рабочей. Но все это было еще очень далеко от его мечты.
 
 Ли Дафу хотел, чтобы его продукция продавалась по всему Китаю и даже экспортировалась за границу. Но реальность подсказала ему, что эта мечта так ею и останется. Он был всего лишь продавцом ремонтных материалов. Он думал, что добился успеха, когда был первым в Китае, кто произвел магниево-алюминиевый сплав, но вскоре обнаружил, что другие заводы тоже сделали прорыв в этой области. Его продукция не могла продаваться по всему Китаю. Даже в соседних провинциях у него было много конкурентов.
 
 Однако в глубине души он не признавал своих неудач. Он твердо верит, что однажды добьется успеха. Слова Фэн Юя сильно его тронули. Все эти годы он упорно трудился над своей мечтой.
 
 Если его цель состояла в том, чтобы подарить своей семье хорошую жизнь, то он уже достиг ее. Его фабрика стоила более 10 миллионов долларов, и если бы он продал ее, то он и его семья могли бы спокойно уйти на пенсию. Но такой образ жизни был совсем не тем, к чему он стремился. Он хотел продолжать упорно трудиться и добиваться своей мечты!
 
 “Мистер Ли, присоединяйтесь к моей компании. Оставьте управление этой фабрикой другим членам вашей семьи. Приходите в мою компанию, и мы сможем создать историю!”
 
 А? Ли Дафу вернулся к реальности. Разве Фэн Ю не собирался сделать большой заказ сплава для производства автомобилей? Бросить эту фабрику и начать работать на него?
 
 “Мистер Фэн, вы предлагаете мне работать на вас?”-Ли Дафу это не нравилось. Он был боссом, и хотя его бизнес был не так велик, как у Фэн Юя, с чего бы он должен захотеть на кого-то работать?
 
 “Нет. Мы создадим наше будущее вместе. Будущее нашей китайской автомобильной промышленности. Присоединяйтесь к моей компании в качестве заместителя генерального директора моего автомобильного проекта. Я дам вам акции компании в качестве вознаграждения. Тогда вы сразу станете акционером и будете считаться одним из владельцев компании. Что думаете? Осмелитесь на такое пойти?”
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 Хотя Фэн Ю нарисовал прекрасную картину будущей реальности, Ди Дафу все еще сомневался. Он и не соглашался, и не возражал. Он просто сказал Фэн Юю, что ему нужно некоторое время, чтобы все обдумать.
 
 Фэн Ю его понимал. Если бы он оказался на его месте, то тоже бы заподозрил неладное. Почему выбрали именно меня? Этот человек говорит правду? Это вообще возможно?
 
 Фэн Ю не беспокоился. На заводах еще даже не приступили к строительству, а переговоры с местным правительством только должны были начаться. Он хотел ещё некоторое время последить за Ли Дафу и посмотреть, стоит ли он тех условий, которые он предложил.
 
 ……
 
 Фэн Ю просматривал отчет о продажах в штаб-квартире Lehaha. Чжун Цинсянь рассказал ему о текущих продажах компании. Развитие проходило намного лучше, чем ожидал Фэн Ю. Их продукция была слишком популярна, а спрос слишком сильно перевешивал предложение. Они уже собирали средства для дальнейшего расширения.
 
 Фэн Ю всегда бегло просматривал отчеты потому что у него были люди в финансовом отделе этой компании, и никаких проблем с проверкой не возникало. Чжун Цинсянь был с ним честен.
 
 “Управляющий Фэн, вот так обстоят дела. Есть много предложений, которые мы не осмеливаемся принять. Мы даже не ожидали, что продажи пойдут так хорошо.”-Чжун Цинсянь вздохнул.
 
 Фэн Ю рассмеялся: "это нормально. Родители долгое время жили в плохих условиях, и когда они были маленькими, то постоянно терпели нехватку ресурсов. Теперь их жизнь стала лучше, и, естественно, они не хотят, чтобы их дети прошли через то, через что пришлось пройти им самим. Они хотят дать своим детям самое лучшее. Помнишь я предлагал построить еще несколько отраслевых заводов, так вот, сейчас еще не поздно.”
 
 Эти два года были золотым периодом для продуктов с добавками для здоровья. Хотя пищевые добавки Lehaha были нацелены на детей, они стали лидерами рынка. Других конкурентов не было.
 
 Рынок медицинских добавок был разделен между несколькими брендами. За эти два года Ши Дачжу накопит достаточно средств, но после этого они будут обременены финансовыми проблемами из-за строительства новой гигантской корпорации. Это будет самое подходящее время для инвестиций Фэн Юя.
 
 Будущая индустрия медицинских добавок будет контролироваться компанией Shanghai Goldpartner Biotech Co Ltd. (дочерняя компания гигантской корпорации), с их самым продаваемым продуктом "Naobaijin". Исследователи, которые разработали “Naobaijin”, сказали, что стоимость 1 коробки составляет всего 2 юаня, а розничная цена - несколько сотен! Отдача была огромной!
 
 Но теперь Ши Дачжу не позволит Фэн Юю инвестировать в его гигантскую корпорацию. У него и так было слишком много денег!
 
 Теперь Фэн Ю думал о том, как помочь Чжун Цинсяну заниматься не только стандартными добавками Lehaha, но и разработать другие виды напитков, например, газирку и т. д. В будущем рынок напитков будет огромен.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя появилась компания Xurisheng. Их холодные и теплые чайные напитки стали популярны по всему Китаю. В течение нескольких лет эта компания выросла из небольшой фабрики стоимостью 30 миллионов юаней до компании, которая имела более 3 миллиардов юаней годового объема продаж!
 
 Но это продолжалось недолго. Из-за плохого управления после окончания тысячелетия эта компания обанкротилась, а бренд был продан.
 
 Чжун Цинсянь обсудил с Фэн Юем свои планы развития. Он планировал построить 3 отраслевых завода в ближайшие 3 года, но их основным рынком сбыта по-прежнему будут провинции Юго-Восточного региона. Они развивались наиболее быстрыми темпами и обладали наибольшей покупательной способностью.
 
 Компания могла легко позволить себе каждый год открывать один филиал, но Фэн Ю считал, что план Чжун Цинсяня был слишком медленным. К тому времени, когда Lehaha закончит свои планы развития, появится Xurisheng Group. Они упустят возможность захватить прибыльный рынок чайных напитков.
 
 “Мистер Чжун, ты когда-нибудь задумывался о расширении ассортимента продукции нашей компании?”-Внезапно спросил Фэн Ю.
 
 Диверсификация продукции? Чжун Цинсянь нахмурился. Сейчас их компания не может справиться с выпуском даже одного продукта, а он хочет разрабатывать что-то ещё? Он и сам знал, что рост компании будет ограничен, если они будут зависеть от одного продукта. Но не слишком ли рано придумывать что-то сейчас?
 
 "Менеджер Фэн, у нас действительно были намерения диверсифицировать производство молочных продуктов. Но это будет уже после того, как мы установим контроль над рынком.”
 
 “Похоже, Мистер Чжун уже задумался о будущем. Детские молочные продукты-это хорошо. Это соответствует направлению нашей компании. Но подумай о том, где находится наша фабрика и какой самый известный напиток в этой области?”
 
 Где находится фабрика и самый известный напиток втой области? Ханчжоу славился своим чаем Лунцзин! Фэн Ю хочет продавать чай?
 
 "Управляющий Фэн, уже и так слишком много торговцев чаем, и они уже много лет работают в этой области. Нам будет трудно выйти на рынок.”-Чжун Цинсянь нахмурился. Он считал, что его план разработать молочные продукты был лучше.
 
 Фэн Ю покачал головой: "я говорю не о чае Лунцзин. Я говорю о чайных напитках. Мы можем совместить чай и газированные напитки вместе, как и Цзяньлибао. Ты когда-нибудь думал об этом?”
 
 Цзяньлибао?
 
 Чжун Цинсянь на некоторое время задумался. Цзяньлибао появился из ниоткуда несколько лет назад и захватил китайский рынок. Используя рычаги на спортивной арене, компания даже начала экспорт в западные страны.
 
 На прошлогодних Азиатских играх это был официальный напиток сборной Китая. Ходили слухи, что Цзяньлибао создадут компанию в США и купят офис в Эмпайр-Стейт-Билдинг.
 
 Он сам уже изучал развитие этой компании, которая продавала всего-то газированные напитки с добавлением электролита. Однако рынок отреагировал очень даже позитивно.
 
 Но Фэн Ю предлагал совместить чай в газировку. Разве это не просто добавление чая в газированную воду?
 
 “Управляющий Фэн, а люди будут покупать газированные чайные напитки?”-Спросил Чжун Цинсянь.
 
 “Конечно. Я могу тебе это гарантировать! Летом все любят пить холодные безалкогольные напитки. Если ты мне не веришь, то можете открыть производство на одной фабрике и посмотреть, будет ли этот напиток популярен.”
 
 Чжун Цинсянь нахмурился: -“менеджер Фэн, хотя Новая фабрика, которую мы построили, будет больше, если мы будем производить медицинские добавки и напитки Lehaha, расходы на рабочих, материалы, оборудование и другие вещи увеличатся. Если мы потерпим неудачу...”
 
 Чжун Цинсянь тоже хотел попробовать. Может быть, у них все получится, но ведь на это нужны достаточные средства. У него были планы на детские молочные продукты, но ещё даже не начал пробное производство. Где он возьмет деньги, чтобы начать проект по производству газированных чайных напитков?
 
 “Мистер Чжун, вы беспокоитесь о деньгах? Почему бы мне не вложить больше денег в компанию и не увеличить свою долю до 49%? С моими деньгами и текущими средствами компании мы можем строить две фабрики одновременно. А если переговоры пройдут гладкими и мы возьмём займ, то даже 3. Одна фабрика может производить пищевые добавки для и газированный чайный напиток одновременно. Еще одна фабрика может начать производство молочных продуктов. Если реакция рынка будет плохой, мы можем переключить все фабрики обратно на производство пищевых добавок. Ну что?”
 
 Чжун Цинсянь колебался. Фэн Ю хотел продолжать инвестировать и получить 49% акций. Это означало, что он попрежнему не будет вмешиваться в деятельность компании, а этот дополнительный фонд денежных средств будет иметь решающее значение для дальнейшего развития.
 
 Должен ли он согласиться на эту инвестицию?
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 Фэн Ю тихо сидел и не беспокоил Чжун Цинсянь.
 
 Тот оказался перед дилеммой. Через некоторое время он встал и попросил Фэн Юя подождать, пока он покурит.
 
 Фэн Ю понял, что Чжун Цинсянь собирается позвонить двум другим своим партнерам, чтобы обсудить его предложения. Они уехали в другие провинции искать места для новых фабрик и не были в компании.
 
 Чжун Цинсянь вернулся через 10 минут.
 
 “Управляющий Фэн, сколько вы намерены инвестировать?”
 
 Фэн Ю поднял один палец: "10 миллионов юаней за 9% акций.”
 
 Хотя Lehaha развивалась быстрыми темпами, рыночная стоимость компании составляла всего 70 миллионов юаней. 10 миллионов за 9% акций это очень высокая цена.
 
 Чжун Цинсянь только что поговорил со своими партнерами, а ещё ему позвонил менеджер по продажам, сообщив, что Хэ Бокуань из Гуандуна, продающий напитки Lebai, начал выходить на северные рынки. Если бы компания Lehaha еще немного помедлила, то рыночную долю занял бы йогурт Leboi!
 
 Чжун Цинсянь был решительным человеком, поэтому он сумел убедить своих партнеров этой информацией. Они ему и без того доверяли. В конце концов, с тех пор как Фэн Ю инвестировал в их компанию, они получили больше прибыли, чем ожидали.
 
 “Управляющий Фэн, у вас есть какие-нибудь предложения по развитию нашей компании?”
 
 Фэн Ю чуть не рассмеялся. Чжун Цинсянь спрашивал у него совета или пытался выяснить, не собирается ли Фэн Ю вмешиваться в деятельность компании.
 
 “У меня нет никаких предложений. Я просто считаю, что рынок чайных напитков имеет большой потенциал. Если мы начнем разработку продукта и построим завод сейчас, то к лету этого года все же не успеем. Можем представить новую продукцию на рынке следующим летом. Г-н Чжун, ты более опытен в этой области и раз ты считаешь, что детские молочные продукты тоже будут хорошо продавать, то почему нет. Конечно, если ты мне доверяешь, то я могу помочь компании импортировать некоторые подержанные производственные линии розлива из Советского Союза. Независимо от того, нужны тебе пластиковые бутылки или банки, я могу купить все очень дешево.”
 
 Чжун Цинсянь вздохнул с облегчением. Похоже, что Фэн Ю не хочет вмешиваться в деятельность компании, а значит, он сам может быть спокоен.
 
 “Это очень здорово. Я посмотрю, какие машины нам нужны, и закажу у вас.”
 
 В Китае не было линий по производству консервов и розлива, эти машины нужно было импортировать, и стоили они очень дорого. Если они смогут приобрести подержанные машины, это значительно снизит затраты и положительно скажется на компании. Что касается сырья, то Чжун Цинсянь считал, что с такой хорошей репутацией они могут попросить о более длительном сроке кредита.
 
 Теперь можно будет построить сразу 3 фабрики и начать выпускать напитки с добавками для здоровья, молочные продукты и чай.
 
 На следующий день два других партнера вернулись в Ханчжоу. Они немного поговорили вчетвером, и в тот же день Фэн Ю подписал с ними соглашение.
 
 ……
 
 Фэн Ю наконец-то закончил все свои дела. Все деньги, которые он заработал на бирже, были потрачены, и он наконец мог хоть немного отдохнуть.
 
 Вернувшись в город Бин, Фэн Ю начал учиться. Какое-то время он прогуливал школу и теперь даже заскучал по ней.
 
 Уже почти наступило время выпускных экзаменов. Все студенты 3-го курса активно готовились, и школа проинструктировала студентов 1-го и 2-го курсов вести себя потише. Им не разрешалось беспокоить старших.
 
 Когда Фэн Ю появился в классе, остальные ученики были шокированы.
 
 Фэн Ю в школе. Что же такое случилось?
 
 Он был особенным среди студентов третьего курса. Именно его приняли в Пекинский университет без вступительных экзаменов. Учитель позволял Фэн Юю пропускать занятия, но если он все же захочет их посетить, то ему не разрешалось беспокоить других. Он может присоединиться к 1-му и 2-му курсам на физкультуре или же пойти в библиотеку. Если он действительно хочет посещать школу, то может заниматься чем угодно, лишь бы не мешал другим ученикам.
 
 Все это время Фэн Ю следовал последним наставлениям своего учителя. Не посещал никаких занятий.
 
 Остальные студенты привыкли к тому, что его никогда нет. Поэтому, когда он внезапно появился, они немного удивились. Возникло такое чувство, будто в классе появился только что переведенный ученик.
 
 Однако дети некоторое время посмотрели на Фэн Юя, но потом все же продолжили делать свои дела. Только один человек не мог сосредоточиться и продолжал на него смотреть.
 
 “Держи, попробуй этот импортный шоколад. Это очень вкусно.”-Фэн Ю подошел к Ли На, не обращая внимания на школьный звонок.
 
 Ли На закатила глаза и сказала: "занятия начинаются. Скорее возвращайся на свое место.”
 
 Фэн Ю рассмеялся и вернулся назад. Он дотронулся до своего стола и обнаружил, что на нем даже нет пыли. Кто-то убирал за ним стол, пока он отсутствовал. Должно быть, это Ли На. Судя по всему, она уже даже привыкла каждый день убирать его место.
 
 Учитель вошел в класс, увидел Фэн Юя и очень удивился. Почему он сегодня пришёл? Может быть, он соскучился по моим урокам?
 
 Однако после того, как начался урок, Фэн Ю заснул на столе.
 
 Класс по-прежнему был отличным местом для сна.
 
 Прозвенел звонок, возвещая об окончании урока. Фэн Ю проснулся и протер глаза. Ли На стояла перед ним и улыбалась. Студент, сидевший рядом с Фэн Юем, ушел, позволив ей сесть рядом.
 
 “Чем ты так долго был занят? Ты уже уладил все свои дела?”
 
 “Все готово, да, я могу ходить с тобой на уроки. Я буду занят только после экзаменов.”
 
 В этот период Фэн Ю обращал внимание на важность управленческих кадров. В ближайшее время он начнёт учиться в Пекинском университете, где он наделялся подыскать несколько хороших специалистов для своей компании. Там училось много способных людей.
 
 Но те, с кем он хотел познакомиться, например Чарльз Чжан и Робин Ли, уже не были в Китае. Они уехали в США, чтобы продолжить свои исследования. Это было полезно для расширения их кругозора, и когда Фэн Ю окончит университет, он может даже помочь этим людям начать свою карьеру.
 
 Став инвестором, он может подружиться с ними, а они в ответ принесут ему огромную прибыль. В своей прошлой жизни эти люди искали иностранные фонды, которые могли бы в них инвестировать, но на этот раз эти иностранные инвесторы могут отойти в сторону. Фэн Ю их однозначно опередит.
 
 Ли На мило улыбнулась. Ей нравилось, когда Фэн Ю был рядом, тогда она чувствовала себя более уверенно.
 
 “Завтра воскресенье и школы нет. Я посмотрел погоду, завтра будет сильный ветер. Почему бы нам не пойти на берег реки запускать воздушных змеев? Учитель сказал, что для того, чтобы получать больше хороших оценок, нужно время от времени отдыхать. Поэтому я купил 2 больших воздушных змея.”
 
 Ли На немного поколебалась, но все же кивнула. Она была согласна на все, если Фэн Ю будет рядом.
 
 Примечания переводчика:
 
 1) Чарльз Чжан, китайский бизнесмен, инвестор, основатель, председатель и нынешний генеральный директор Sohu Inc.
 
 2) Робин Ли, китайский интернет-предприниматель, соучредитель поисковой системы Baidu и один из самых богатых людей Китая, с капиталом в размере 18,5 миллиарда долларов США по состоянию на октябрь 2017 года.
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 Уже наступило лето, но температура в городе все еще была ниже 20 градусов.
 
 Небо было чистым, с редкими облачками. Солнце только взошло, и дул легкий ветерок. Под ивой стояла девушка в светло-зеленом платье.
 
 Она аккуратно заправила волосы за уши и улыбнулась Фэн Юю.
 
 Глядя на молодого человека, который спотыкался и бежал вперёд, держа в руках змея, который был больше его самого, она подбежала поближе: "притормози, спешить некуда.”
 
 Девушка достала носовой платок и вытерла ему пот со лба.
 
 “Я выяснил, куда делся владелец лодки, Старый Лю. Он пошел купить сигареты. Я заплатил задаток, поэтому у него нет причин не возвращаться. Давай немного подождем. Он скоро будет здесь.”
 
 Вчера, после того как Ли На согласилась позапускать с ним воздушных змеев, он сразу же стал искать лодку и заплатил задаток. Он велел владельцу ждать его в 9 утра на берегу реки. Катер переправит их на другой берег, к пляжу. Там он оставил немного еды для барбекю.
 
 Было уже 9.10 утра, а старый Лю так и не появился. Фэн Ю попросил Ли На подождать его, пока он сходит и узнает, что случилось.
 
 Сегодня Фэн Ю был полон энтузиазма. Этот идиот Вэнь Дунцзюнь не присоединился к их прогулке, потому что несколько дней назад вывихнул лодыжку во время футбольного матча. Он уже получил место в университете и теперь каждый день играл в футбол или баскетбол.
 
 Фэн Ю был счастлив, что так вышло.
 
 По крайней мере, в течение недели Вэнь Дунцзюнь не сможет бегать.
 
 Вообще-то он даже с вывихнутой ногой хотел присоединиться к ним, но Фэн Ю сказал ему, что у него не будет времени за ним присматривать. Он будет так занят воздушным змеем, что у него не найдётся времени ухаживать за инвалидом.
 
 К тому же дома можно было поиграть в видеоигры и посмотреть видеокассеты. На случай, если ему все равно будет скучно, Фэн Ю принёс ему вязальный набор, который взял у своей сестры. Он серьезно сказал Вэнь Дунцзюню, что вязание-это очень интересно.
 
 Тот спросил, пробовал ли Фэн Ю вязать сам, но тот посмотрел на него и сказал: “Я слишком занят, где мне найти на это время? А ты иди и попробуй. Мне пора запускать моего воздушного змея!”
 
 ……
 
 Через некоторое время появился владелец лодки Старый Лю и извинился. Фэн Ю заказал лодку на весь день, и как только старый Лю довезет их до места назначения, он сможет поспать в каюте. Сумма, которую он заработает за сегодня, превысит его недельный доход.
 
 Лодка подплыла к северному берегу реки, и старый Лю бросил якорь. Он напомнил Фэн Юю, чтобы тот не плавал, так как вода все еще была ледяной, могли начаться судороги.
 
 Фэн Ю закатал штаны и спустился в воду. Он сказал Ли На взобраться к нему на спину и понес ее на берег. Сидя на спине Фэн Юя, она была вне себя от радости. Ей хотелось, чтобы этот момент длился вечно.
 
 Старый Лю помог Фэн Юю вытащить змея на берег и вернулся в лодку.
 
 “Ты отпустишь веревку, а я подниму змея. Беги в этом направлении, тогда он легко взлетит вверх.”-Сказал Фэн Ю и убежал с воздушным змеем куда-то вдаль.
 
 “Потяни за веревочку. Хорошо. Теперь потихоньку отпускай. Он поднялся, он летит!”- Взволнованно закричали Фэн Ю и Ли На. Им удалось с первого раза, и они чувствовали себя очень счастливыми.
 
 Фэн Ю специально заказал этого змея у одного старого мастера. Он был чудесный. Сегодня утром, когда Ли На увидела змея, он ей сразу понравился. Вообще-то, Фэн Ю заказал целых два, но другой был в форме сороконожки. Он немного подумал и решил отдать его Вэнь Дунцзюню.
 
 Змей взлетал все выше и выше, а Ли На продолжала отпускать веревку. Они вместе держались за веревочку и смеялись.
 
 “Смотри, он так высоко. Мне очень нравится!”-Ли На указала на змея.
 
 “Это я нарисовал крылья бабочки.”-Гордо сказал Фэн Ю.
 
 “В центре левого крыла?”
 
 Фэн Ю резко воскликнул: "откуда ты знаешь?”
 
 Невозможно. Ли На не была рядом, когда создавался воздушный змей.
 
 “Потому, что эта часть самая уродливая!”-ответила Ли На, пытаясь сдержать смех.
 
 “Что…. Ты смеешь смеяться надо мной? Это крыло-самая красивая часть всего воздушного змея. Посмотри внимательнее!”-Фэн Ю притворился рассерженным.
 
 “Хахаха, хорошо. Она правда самая красивая.”
 
 Они оба запускали воздушного змея и дразнили друг друга, но уже через час наступил почти полдень, а оба они очень устали.
 
 Фэн Ю начал наматывать веревку и достал оборудование для барбекю. Он налил немного спирта на уголь и зажег его.
 
 Он сделал все правильно, но направление ветра внезапно изменилось. Фэн Ю резко вдохнул густой дым и поперхнулся.
 
 Ли На громко рассмеялась, и похлопала его по спине: “давай лучше я. Ты никогда раньше не разводил огонь в доме?”
 
 Фэн Ю:-“......” я живу в фермерском доме уже два года. Просто ветер изменил направление. Это не имело никакого отношения к моим навыкам разжигания огня.
 
 Вскоре угли раскалились докрасна, и Фэн Ю достал шампуры с бараниной и куриными крылышками.
 
 “Что ты намазываешь на куриные крылышки? Очень хорошо пахнет, но почему так сладко?”
 
 “Это мед. Позже ты сможешь по достоинству оценить мои кулинарные навыки. Я люблю жарить куриные крылышки, я люблю жарить куриные крылышки для Ли На..." -Фэн Ю начал напевать песенку, которые он услышал в фильме Стивена Чоу. Правда он изменил текст.
 
 “Что ты там поешь? Это просто ужасно.”-Ли На уставилась на Фэн Юя.
 
 “Это "песня о куриных крылышках". Давай, повторяй за мной. Куриные крылышки барбекю, я люблю есть куриные крылышки, пой со мной!”
 
 Ли На: "я не хочу петь эту песню! готовь барбекю, а я приглашу старого Лю поесть с нами. Помоги мне поджарить кусок хлеба.”
 
 Фэн Ю почувствовал себя обиженным. Ведь эта песня так прекрасна, да и мой голос очень хорош. Должно быть, сейчас я неправильно ее спел. Хммм.... Я должен больше практиковаться: "куриные крылышки барбекю, я люблю есть куриные крылышки...”
 
 Старый Лю медленно подошел к Фэн Юю с маленькой тарелкой. В ней были маленькие рыбки, которых он жарил во фритюре по утрам. Фэн Ю заплатил ему настолько много, что он приготовил для него закуски. Он попробовал одну рыбинку, и она оказалась превосходна.
 
 “Молодой человек, что ты поешь? Китайскую оперу?”-засмеялся и спросил Старый Лю.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Ли На уже дрожала, изо всех сил пытаясь сдержать смех.
 
 “Хммм.... Старина Лю, ты, должно быть, ослышался. Я просто напеваю мелодии. Я не знаю никакой китайской оперы. Кстати, ваши жареные во фритюре рыбки просто восхитительны. Поделитесь со мной своими рецептами.”
 
 ……
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 “Гуанчжэн, давай в этот раз старый Чжоу и остальные помогут тебе договориться с местным правительством о строительстве заводов филиалов.”
 
 “Дядя, как ты думаешь, на этот раз Фэн Ю снова добьется успеха? Автомобильная промышленность-это не то, что можно создать в одночасье. Кроме того, мы строим новые заводы. Помимо того, что это очень дорого, у нас все еще нет опытных работников. Мы начинаем с нуля. Почему Фэн Ю так настаивает на том, чтобы сделать это?"-Фу Гуанчжэн не понимал мотивации Фэн Ю. Ему казалось, что это очевидно убыточный бизнес.
 
 “ты уже все проанализировал?”-Фу Жунци посмотрел на Фу Гуанчжэна.
 
 Этот племянник за последние годы заметно поправился. Теперь он был более зрелым, и Фу Жунци был доволен его успехами. Семья Фу нуждалась в способном следующем поколении, Которе могло бы взять на себя заботу о старших и их бизнесе, чтобы семья Фу продолжала оставаться одной из самых влиятельных семей Гонконга. В последние годы Фу Гуанчжэн занимался новыми отраслями промышленности, которые отличались от тех, в которых работали остальные члены семьи Фу, и он был доволен его работой.
 
 “Может показать, что 1 миллиард юаней это слишком много и лучше начать с 1 или 2 заводов. Будущий автомобильный рынок Китая будет больше, чем сейчас, и именно поэтому Фэн Ю хочет войти в эту отрасль. Он прав в том, что строит 5 новых отраслевых заводов одновременно. Если считать нынешний завод, то у него будет целых 6, не считая еще 4 мотоциклетных. Это бизнес-стратегия для захвата рынка. Однако его ресурсы будут распределены по очень многим заводам. Как тогда он сможет развивать бизнес?”
 
 Инвестирование 1 миллиарда долларов в автомобильную промышленность не будет проблемой при наличии опытных рабочих и необходимых технологий. Но так будет, только если все средства будут собраны вместе, а не распределены по куче заводов. Фу Гуанчжэн считал, что 100 миллионов даже мало.
 
 “Тогда почему ты не отозвал свои инвестиции из машиностроительной компании?”-Спросил Фу Жунци.
 
 “Дядя, если честно, я отношусь к этому как к азартной игре. Фэн Ю преуспел во всех своих инвестициях. С того самого дня, как мы познакомились, я ни разу не видел, чтобы он потерпел неудачу. Каждый раз, когда он тратит деньги и все выглядит так, будто он вот-вот проиграет, он зарабатывает больше всех. Насколько я его знаю, у него не так уж много активов. Хотя у меня нет точных цифр, я знаю, что он богаче моей семьи, и даже подозреваю, что его богатство догоняет ваше. Вот почему, хотя я не думаю, что этот проект будет прибыльным, я готов рискнуть. Самое большее, я потеряю немного денег. До тех пор, пока увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей продолжают продаваться, все будет в порядке! Кроме того, есть еще компания Aiwa, которая запустила новый продукт в Японии, и уже совсем скоро запустит в Китае!”
 
 Чем больше Фу Гуанчжэн знакомился с Фэн Юем, тем больше этот человек казался ему загадочным. Каждое его решение поначалу не имело никакого смысла, но в конце концов он всегда оказывался прав.
 
 Например, увлажнители воздуха, безлопастные вентиляторы и реклама со знаменитостями. Фэн Ю не стал выбирать тех, кого выбрал Фу Гуанчжэн, вместо этого попросив его подписать контракты с двумя не очень известными знаменитостями. Вторая по рейтингу телезвезда Джонни Депп и Маколей Калкин, ребенок младше 8 лет.
 
 Однако в прошлом году выпустили два кассовых хита, которых никто не ожидал. Один фильм назывался "Эдвард Руки-Ножницы" с Джонни Деппом в главной роли, а другой - "Один дома" с Маколеем Калкиным. Эти два фильма стали хитами, а актеры прославились буквально в одночасье.
 
 При нынешней популярности этих двух актеров гонорары за рекламу были бы в 10 раз больше, чем они заплатили тогда. Фу Гуанчжэн был озадачен. Откуда Фэн Ю знал, что эти два актера станут знаменитыми?
 
 Даже если Фэн Ю знал, что эти два актера будут сниматься в этих фильмах, откуда ему было знать, что они станут настолько популярными? Фэн Ю уже смотрел эти фильмы раньше? Невозможно. Фэн Ю никогда не был в США. Максимум он доезжал до Гонконга!
 
 Однако это был факт. Хотя Фу Гуанчжэн не знал, что произошло, он мог только догадываться, что у Фэн Юя были какие-то связи в США. Благодаря успеху этих двух фильмов и возросшей популярности актеров, продажи увлажнителей воздуха и безлопастных вентиляторов резко увеличились. Те остатки, что хранились на складе, были распроданы за несколько дней, а заказы продолжали поступать.
 
 К счастью, производительность новой фабрики в Дунгуане была выше, чем в городе Бин, поэтому они могли справиться с внезапно возросшим спросом. В последний раз, когда Фу Гуанчжэн ездил в Бин, он узнал, что Фэн Ю теперь владеет всеми акциями увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей. Он не знал, как Фэн Ю смог заполучить в свои руки моторный завод и акции авиационного завода. Однако теперь моторный завод выступал только в качестве подрядчика по производству его продукции. Прибыль Фэн Юя значительно возросла.
 
 Когда Фу Гуанчжэн предложил построить новую фабрику для увеличения производства, Фэн Ю охотно согласился. Он даже позволил ему выбрать место и не спорил на счёт количества вкладываемых денег.
 
 На этот раз Фэн Ю вложил значительную сумму в машиностроительную компанию, Фу Жунци хотел, чтобы Фу Гуанчжэн отозвал свои инвестиции и продал акции правительству города. Инвестиции Фу Гуанчжэна уже умножились в несколько раз, и ему не нужно было так сильно рисковать.
 
 Но на этот раз Фу Гуанчжэн отказался слушать своего старшего дядю. Инцидент с акциями Айва, произошедший благодаря его отцу, разозлил Фэн Юя, что привело к тому, что его отец за это ой как поплатился.
 
 Если он решит отозвать свои инвестиции, это будет означать, что расстояние между ним и Фэн Юем станет еще больше. Тогда, когда у Фэн Юя появятся отличные инвестиционные возможности в будущем, он уже не попросит Фу Гуанчжэна вкладывать деньги вместе. Кроме того, продукты Aiwa, которые были запущены в Японии два месяца назад, были очень хорошими. Гонконгская дочерняя компания Aiwa будет отвечать за продажи в Китае, и если продукция Aiwa будет хорошо продаваться, Фу Гуанчжэн тоже будет хорошо зарабатывать.
 
 Если у Фу Гуанчжэна и Фэн Юя сейчас возникнут какие-то неприятные стычки, Фэн Ю может разорвать их контракт, и Фу Гуанчжэн потеряет свой бизнес.
 
 Кроме того, они сотрудничали ещё и при производстве увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей. Фу Гуанчжэн и остальные члены семьи Фу заработали довольно много денег благодаря этим двум продуктам. После того как он все объяснил своему старшему дяде, тот согласился с ним.
 
 Его старший дядя сказал, что Фэн Ю обладает хорошим предвидением и имеет доступ к некоторым информационным сетям. Но Фэн Юю не хватало одной важной вещи. Ему не хватало управленческих талантов!
 
 Фу Гуанчжэн не был талантливым человеком, но Фу Жунцзин учил его в течение многих лет, а теперь ему помогал даже сам Фу Жунци. Можно сказать, что управленческие навыки Фу Гуанчжэна были намного лучше, чем у кого-либо из компании Фэн Юя. Возможно, даже лучше, чем у самого Фэн Юя.
 
 Фу Гуанчжэн может очень помочь Фэн Юю. А потом, когда Фэн Ю заработает ещё больше денег, он продолжит идти за ним по пятам. Он станет мостиком между Фэн Юем и семьей Фу. Фу Жунци считал, что это было важнее всего остального.
 
 “Хорошо, что ты все тщательно продумал. Иди и как можно скорее уладь все с местным правительством. Чем раньше будут построены заводы, тем лучше мы сможем понять рынок. Таким образом, риск будет значительно меньше. Не беспокойся о возможной неудаче. Сейчас Китай развивается очень быстро, и у нас множество отличных возможностей. В наши дни очень мало людей столь же способных, как Фэн Ю!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/801104
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 Время пролетело незаметно, и вскоре выпускные экзамены в школе закончились.
 
 После последнего экзамена Фэн Ю увидел улыбающуюся Ли На, которая выходила из экзаменационных залов. Он знал, что она хорошо все сдала.
 
 “Ну как прошло? С твоими результатами у тебя не должно быть проблем с получением хороших оценок.”-Сказал Фэн Ю, передавая ей бутылку "Цзяньлибао".
 
 “Я уже решала много подобных вопросов раньше.”-Ли На кивнула. Она была слишком возбуждена, и ее лицо даже покраснело.
 
 Вокруг было много родителей, ожидающих своих детей. Экзамены в старшей школе были для всех большим событием. Это даже важнее, чем экзамены в старшей школе, которые у них будут в будущем. Теперь, если их дети поступят в университет, они получат работу, и в будущем станут профессионалами своего дела.
 
 В нынешнюю эпоху учеба может полностью изменить судьбу человека. Некоторые бедные деревенщины даже собирали вместе все доступные им ресурсы, чтобы позволить хотя бы одному ребенку поступить в университет.
 
 “Твоя сестра, должно быть, хорошо подготовилась к экзаменам. Наверняка она поступит в университет. А вот я до сих пор не знаю, как там мой брат. Слушай, хочешь покурить?”-Мужчина лет двадцати, стоящий рядом, протянул Фэн Юю сигарету. Он подумал, что Ли На-его сестра.
 
 В их возрасте многие уже встречались, а некоторые даже были женаты. Несовершеннолетние, правда, сперва просто устраивали свадебные банкеты, и только после совершеннолетия регистрировали брак. Но для студентов университетов, особенно из больших городов, это было необычно.
 
 “Спасибо, но нет. Удачи твоему брату.”
 
 Этот человек наблюдал, как Фэн Ю уезжает со своей "сестрой" на импортной машине. Тогда его глаза широко раскрылись. Семья этого парня была очень богатой. Он сам никогда не сможет позволить себе такую машину. Ему предстоит еще отправить своего брата в университет, и только после того, как тот станет лидером, он получит возможность купить небольшой автомобиль.
 
 “Куда ты меня везешь?”
 
 “На ярмарку развлечений. Чертово колесо уже заработало. Разве ты не хочешь прокатиться? Наконец - то у нас появилась возможность куда-то выбраться. В школе сейчас, наверняка, беспорядок. Но сегодня вечером ты уже узнаешь результаты.”
 
 Фэн Ю не знал, когда появилась традиция выбрасывать все книги после выпускных экзаменов, но, судя по всему, так студенты пытались освободиться от всех своих экзаменационных стрессов и попрощаться со школой. Фэн Ю видел, как один студент выбросил даже свой пенал.
 
 Конечно, Фэн Ю тоже делал это в своей прошлой жизни. Но в этой у него вообще не было повода нервничать. Школа была для него словно детская площадка. Он даже не ходил на экзамены, с чего бы ему испытывать стресс?
 
 Зная характер Ли На, Фэн Ю понимал, что она не будет участвовать в этих сумасшедших мероприятиях, поэтому решил увезти ее оттуда.
 
 Они играли на веселой ярмарке около часа, а потом небо начало темнеть. После ужина Фэн Ю отвёз Ли На обратно в ее гостиницу. Завтра студенты будут подавать документы в университеты. В первую очередь Ли На пойдет в Пекинский педагогический университет.
 
 В этот вечер школа организовала вечеринку для учеников в соседнем дворце культуры. Это было сделано, чтобы отпраздновать окончание третьего курса.
 
 “Эх, посмотри, во что я сегодня одет. красиво?”-Спросил Вэнь Дунцзюнь, стоя перед зеркалом. Поскольку он получил место в Пекинском технологическом университете, он был почетным студентом, и сегодня вечером должен был получить награду от школы.
 
 Фэн Ю взглянул на него: "Да, красиво! Я слышал, что ты даже будешь выступать на вечеринке. Ты потренировался? Смотри не опозорься.”
 
 Когда Фэн Ю упомянул об этом, лицо Вэнь Дунцзюня резко изменилось: "охх... как учитель решился на это представление? Я могу сказать только последнюю строчку!”
 
 “Последняя строчка всегда самая важная. Так что постарайся. Я буду болеть за тебя.”-Сказал Фэн Ю, пытаясь сдержать смех. Последняя строка обычно предназначалась для худшего. Этот учитель, судя по всему, прекрасно представлял себе способности Вэнь Дунцзюня!
 
 ……
 
 Вечеринка началась с представления, пения и танцев. Некоторые из студентов третьего курса участвовали в выступлениях, но в основном на сцене были ученики младших классов из средней школы поблизости.
 
 Когда настала очередь Вэнь Дунцзюня, Фэн Ю чуть не умер от смеха.
 
 Вэнь Дунцзюнь был ростом 1,85 м, а учитель поставил его с тремя учениками младших классов средней школы, которые были ростом от силы 1,4 м.
 
 Этот резкий контраст оказал существенное влияние на аудиторию. Когда зрители увидели кислое выражение лица Вэнь Дунцзюня, все разразились смехом. В школе он был известен своим высоким ростом и умениями играть в баскетбол и футбол. Его даже освободили от вступительных экзаменов в Пекинский технологический университет. Все остальные студенты ему завидовали.
 
 Но сегодня он стал посмешищем. К счастью, Вэнь Дунцзюнь был бесстыдным человеком, и все же суме продолжить свое выступление.
 
 "В третьей средней школе много выдающихся учеников, и все они-будущие лидеры. Они упорно трудились, чтобы попасть в Пекин. А меня освободили от вступительных экзаменов!”
 
 Но он не замечал, что при каждой произнесенной им фразе ему приходилось слегка сгибать колени. Это выглядело очень странно.
 
 Закончив, он почувствовал гордость. Только посмотрите, я превосходно выступил. Пока я говорил, люди больше всего смеялись и аплодировали. Однако он не знал, что это было вызвано другими причинами.
 
 Остальные трое учеников младших классов были одеты в школьную форму. Только Вэнь Дунцзюнь был одет официально. Контраст был слишком велик. Все его реплики были хвастливыми, что вполне соответствовало его характеру. Учитель действительно хорошо оценил его способности!
 
 После того как вечеринка закончилась, некоторые студенты остались недовольны, поэтому кто-то предложил устроить завтра барбекю на маленьком островке к северу от реки.
 
 Фэн Ю на некоторое время задумался. Это скорее всего последний раз, когда он может провести время с этими людьми, поэтому он тоже согласился.
 
 ……
 
 "Учителя, сегодня мы пригласили вас сюда, чтобы поблагодарить за то, что вы учили нас в течение стольких лет”-Фэн Ю и Ли На забронировали столик в ресторане, чтобы поблагодарить своих учителей.
 
 “Вы очень хорошие ученики, и я горжусь тем, что учил вас.”-Сказал их классный руководитель.
 
 Он был тем самым человеком, который действительно мог искренне сказать это. Он был классным руководителем Фэн Ю и Ли На с 1 - го по 3-й год обучения. Благодаря Фэн Юю он даже смог начать преподавать в Science stream.
 
 Хотя поначалу классный руководитель был недоволен. Получить хорошие результаты в Science stream было очень легко. Однако теперь он считал, что это отличная возможность. Не имеет значения, как другие студенты справляются со своими экзаменами. Поступление Фэн Юя в Пекинский университет было достаточным для того, чтобы он мог похвастаться перед своими следующими учениками. Он может утверждать, что учил выдающегося человека.
 
 Благодаря их классу классный руководитель и сам получил хорошую оценку от руководства.
 
 Единственное его сожаление заключалось в том, что после окончания школы Фэн Ю больше не будет присылать ему дорогих подарков. Ранее, на каждый праздник Фэн Ю просил своих людей отправлять его учителю подарки. В последний Лунный Новый год он получил такие вещи, которые стоили больше, чем вся его годичная зарплата.
 
 Теперь, когда и Фан Ю и Ли На поступили в пекинские университеты, он не будет чувствовать себя виноватым за то, что закрывал глаза и позволял им обоим делать все, что они хотят.
 
 Классный руководитель медленно встал и поднял свой бокал: "давайте поднимем тост за ваше светлое будущее!”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/801105
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 Через три дня после выпускных экзаменов Фэн Ю отвез Вэнь Дунцзюня и остальных своих друзей домой.
 
 В машине их было четверо. Багаж отвезли в отдел логистики Wind and rain. Завтра их грузовики поедут на пищевую фабрику Тай-Хуа, и завезут багаж по дороге.
 
 Когда они только приехали на экзамены, вещей с собой у них было очень мало. Но когда все собрались домой, Фэн Ю обнаружил, что его машина не может увезти багаж Ли На.
 
 Похоже, он купил ей слишком много подарков.
 
 Отправив своих друзей домой, Фэн Ю медленно поехал к себе. Дома его мама готовила кушать.
 
 “О, ты вернулся. Иди мыть руки. Будем есть, когда я закончу готовить последнее блюдо.”
 
 “А где папа? Он все еще на фабрике? Разве мы не наняли менеджера?”-Фэн Ю нахмурился. Был уже полдень, почему отец все еще занят?
 
 “Он пошел выпить в дом дяди Вэня. Дядя получил повышение!”
 
 Дядя Вэнь получил повышение? Совсем недавно его повысили до заместителя начальника. Неужели опять?
 
 Его повысили до начальника сельскохозяйственного отдела? Разве это не слишком быстро?
 
 “Мам, а дядя Вэнь будет начальником фермерского отдела?”-У Фэн Юя было непонимающее выражение лица.
 
 Судя по всему, дядя Вэнь уйдёт на пенсию, имея высокий чин.
 
 “Да. Об этом объявили сегодня утром, дядя Вэнь только что вернулся из своей конторы. Он сразу же пригласил отца выпить, чтобы отпраздновать это событие. Он, как никак, приложил руку к его продвижению по службе.”-гордо сказала Чжан Мухуа.
 
 Семья Фэн много инвестировала в этот район, и их фабрики развивались очень быстро. Пищевая фабрика и свиноферма Тай Пэн много раз появлялись в провинциальных телевизионных новостях.
 
 Во время каждого интервью, когда репортеры спрашивали Фэн Синтая о его секрете успеха, он говорил, что все дело в том, что ему помогали начальник и заместитель начальника Вэнь.
 
 Если это произошло один или два раза, то никто бы ничего не заметил. Но он говорил это уже несколько десятков раз. Даже начальство обратило на это внимание.
 
 Шеф уже тоже получил повышение. Его сразу же повысили до должности сельского мэра. Когда через 2 года секретарь парткома страны уйдет в отставку, он займет эту должность.
 
 Шеф знал, что его повышение было связано с отношениями между Вэнь Дэгуаном и Фэн Синтаем. Ему даже дали кредит на развитие района. В конце концов, Пищевая фабрика и свиноферма были созданы во время его пребывания на посту начальника сельскохозяйственного отдела. В будущем, когда люди будут говорить об этих двух компаниях, про него тоже не забудут.
 
 Кто может продолжать поддерживать хорошие отношения с семьей Фэн? Кроме Вэнь Дэгуана - никто! Поначалу и другие опытные заместители начальника пытались использовать свои связи, чтобы получить эту должность. Но вскоре они это дело прекратили. Даже глава провинциального фермерского отдела похвалил Вэнь Дэгуана за его работу.
 
 Его конкуренты были очень озлоблены этим. Вэнь Дэгуан всегда улыбался и выглядел безобидно, поэтому они никак не ожидали, что у него оказывается есть связи с главой провинциального Департамента.
 
 Теперь они могли только продолжать оставаться депутатами и выполнять свои обязанности. У них в любом случае появится шанс после того, как Вэнь Дэгуан снова получит повышение и переведется.
 
 Глава провинциального фермерского управления уже заметил Вэнь Дэгуана, а значит его следующее повышение тоже должно произойти совсем скоро. Это не займёт больше 3 лет. Депутаты могли и подождать.
 
 Даже если Вэнь Дэгуана не повысят, с учетом скорости развития района, они смогут получить кредиты или же подать заявление на перевод в другие районы. Возможно, их даже переведут в Министерство внутренних дел страны.
 
 В округе проживало всего около 20 000 человек. Но в одной стране население составляло несколько сотен тысяч. Управляя большим количеством людей и более значительной областью, они будут иметь больше власти. Депутаты успокоились и решили сосредоточиться на работе. Они дождутся подходящих вакансий и попросят о переводе.
 
 Вэнь Дэгуан тоже был удивлен своим повышением. Хотя он знал, что рано или поздно станет начальником районного отдела колхозов, он и представить себе не мог, что это произойдет так скоро. Кроме того, через два года он должен был занять должность секретаря райкома партии.
 
 Фэн Ю потер подбородок, думая о повышении Вэнь Дэгуана. Провинциальные лидеры действительно так его ценят?
 
 Судя по всему, кто-то поговорил с руководителями провинциального фермерского управления. Кто же это был? Может быть, отец Чжан Хань?
 
 Фэн Ю не думал, что это возможно!
 
 Отец Чжан Хань был лидером в правительстве провинции. Благословением было уже то, что он не помешал своей дочери встречаться с Вэнь Дунцзюнем. Он не стал бы помогать его отцу.
 
 Это был Чжан Жуйцян? Фэн Ю несколько раз упоминал Вэнь Дэгуана, и он это запомнил? Чжан Жуйцян перевёлся в город из провинциального правительства. Он должен был знать руководителей Губернского фермерского управления. Но это тоже кажется невозможным.
 
 Если бы это был Чжан Жуйцян, он наверняка сказал бы Фэн Юю. Кто-то тайно оказал ему услугу, но каковы были мотивы этого человека?
 
 Фэн Ю хотел, чтобы Вэнь Дэгуан стал начальником районного фермерского отдела. А все потому, что дядя Вэнь никогда не обманывал свою семью.
 
 Пищевая фабрика тай Хуа и свиноферма Тянь Пэн зарабатывали большие деньги. В прошлом году некоторые люди попросили Фэн Синтай финансировать ремонт дорог, ведущих к ферме, а другие отремонтировать офис фермерского отдела.
 
 Эти люди вели себя так, как будто они сами владели деньгами, заработанными Фэн Синтаем. Они никогда бы не потратили на что-то подобное свои собственные средства.
 
 Конечно, все эти предложения отверг Вэнь Дэгуан. Фэн Синтай уже пожертвовал деньги школам в округе и помог отделу сельского хозяйства сэкономить много денег. Ремонт дорог может еще и имел смысл, но ремонт офисов? Вы мены за дурака держите?
 
 Фэн Синтай из-за этого расстраивался. Он жертвовал деньги школам ради того, чтобы будущие поколения помнили и почитали его семью. Зачем ему ремонтировать офисы для каких-то руководителей? Они и так все его знали.
 
 Фэн Ю поддержал своего отца в этом вопросе. Он даже пытался уговорить его придать это дело огласке. Эти люди осмеливались пытаться воспользоваться его семьей!
 
 Теперь Вэнь Дэгуан был повышен до начальника, с тот человек, который хотел, чтобы Фэн Синтай отремонтировал их офисы, оказался переведен в другое место. Он стал маленьким надзирателем, отвечающим за подачу документов. Ему не было еще и 50 лет, а он уже оказался на такой должности! Его будущие шансы на повышение стали совсем невелики.
 
 “Мама, я купил тебе два платья. Посмотри, может понравится.”
 
 Чжан Мухуа улыбнулась: "мне нравится все, что ты мне покупаешь, но не надо тратить на меня деньги.”
 
 Мать и сын сели обедать и поболтали о мелких происшествиях, случившихся в округе.
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 Около трех часов дня Вэнь Дунцзюнь принес пьяного Фэн Синтая обратно. Фэн Ю тут же потерял дар речи. Зачем было так много пить?
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь сказал, что ему нужно вернуться домой и позаботиться о своем отце, Фэн Ю сразу понял, что дядя Вэнь тоже был пьян.
 
 Фэн Синтай спал до тех пор, пока небо не потемнело и проснулся только тогда, когда Фэн Ю его разбудил. Умывшись, он наконец-то протрезвел.
 
 “А? Сяо Ю, когда ты вернулся?”
 
 Фэн Ю: "...как ты думаешь, кто заботился о тебе весь день?”
 
 “Папа, о чем ты говорил с дядей Вэнем? Я слышал от Дунцзюня, что вы оба весело болтали и очень много пили.”
 
 Фэн Ю знал, что его отец мог осушить бутылку ликёра в одиночку. Но сегодня Фэн Синтай был так пьян, потому что он и Вэнь Дэгуан выпили по 2 бутылки Байджи!
 
 По словам Вэнь Дунцзюня, они делали это с огромным удовольствием, и чем больше говорили, тем больше пили. Если бы Вэнь Дунцзюнь не остановил их, они открыли бы еще 2 бутылки!
 
 “Да так. О пищевом заводе и будущем развитии свинофермы.”-сказал Фэн Синтай и выпил стакан теплой воды.
 
 Что? Папа обеспокоился развитием завода и фермы? Фэн Ю не доверял им. Оба они редко покидали район и не могли принять нового развития рынка. Они понимали что нужно делать не так хорошо, как Фэн Ю.
 
 “И какие у тебя планы?”-Фэн Ю сел рядом с отцом.
 
 Фэн Синтай посмотрел на сына и гордо сказал: "Наша марка свинины теперь известна во всей провинции, и даже провинция Линь заказывает мясо именно у нас. Когда мы начинали развивать ферму, то вложили в нее очень много денег, но теперь мы вернули себе все инвестиции. Поэтому, мы решили построить еще одну свиноферму, чтобы увеличить масштабы производства!”
 
 Фэн Ю немного помолчал и спросил: "Папа, ты собираешься построить новую ферму в нашем районе?”
 
 “Ну конечно же! Почему я должен строить новую ферму в другом районе?”-Фэн Синтай закатил глаза, глядя на Фэн Юя.
 
 Фэн Ю хлопнул себя по лбу. У него тут же разболелась голова. Продукты с нынешней свинофермы они поставляли на всю провинцию и даже в соседние. Строить новую ферму в этом районе? Его отец совсем не думал о проблемах транспортировки.
 
 “Папа, мы не можем построить новую ферму в другом районе или даже в нашей провинции. Я уже говорил тебе об этом. Наша свиноферма может работать и с другими небольшими фермами. Пусть они используют наш метод выращивания свиней и покупают корм для животных у нас. Мы подпишем с ними контракт на покупку их свиней и позволим использовать наш бренд Tian Peng для продажи. Этот метод уже был внедрен в нашем районе, и дал хорошие результаты. Вы можете использовать тот же метод в других провинциях или попросить местное правительство области построить там фабрику, тогда мы будем использовать наш фирменный знак, чтобы в неё инвестировать. Это было бы лучшим решением.”
 
 “О чем ты говоришь? Зачем использовать наш бренд и инвестировать?”-Фэн Синтай ничего не понимал. Как такое возможно?
 
 “Папа, наша свинина марки продается дороже, чем другие сорта, не так ли? Это самая популярная свинина на рынке? Ты помнишь, что какой-то бизнесмен хотел купить нашу торговую марку? Мы можем утверждать, что если свинина продается под нашим брендом, она будет отличного качества! Это и есть ценность нашего фирменного знака. Мы можем инвестировать деньги, используя ценность нашего бренда!”-Фэн Ю попытался все объяснить отцу простыми словами.
 
 “Тогда как же мы это сделаем?”
 
 “Мы позволим другим строить свинофермы, использовать наши корма для животных, а затем подпишем с ними контракт. Их свинина будет продаваться под нашим брендом, и мы будем получать долю прибыли.”
 
 “Какой процент?”
 
 “Около 10%. Нам будет не о чем беспокоиться. К тому же мы можем продавать им наш корм для животных.”
 
 “Это слишком мало. Какой в этом смысл? Мы можем основать собственную ферму, и тогда все, что мы заработаем, будет нашим!"-Сейчас 10% прибыли вообще не привлекали Фэн Синтая.
 
 Фэн Ю сказал ему, что акции их машиностроительной компании сейчас стоят от 30 до 40 миллионов долларов. Пищевая фабрика и свиноферма тоже стоили немало. Фэн Синтай теперь считался магнатом!
 
 Если он хочет расти дальше, то должен делать это с большим размахом!
 
 Когда Фэн Ю услышал изначальное предложение своего отца, он потерял дар речи. Даже если его отец хочет основать новую ферму, он не должен делать это в их округе.
 
 “Папа, это прекрасно, что ты хочешь построить новую ферму. Но мы не можем обосноваться в нашей провинции. Мы не можем создать ферму даже в провинции Линь. Самое близкое, это провинции Ляо. Тогда мы сможем продавать наших свиней даже там. Если мы построим новую ферму в провинции Линь, наш рынок будет перекрываться, и станет очень сложно увеличить масштаб. Если мы начнём выращивать больше свиней, то сколько будет стоить их транспортировка в провинцию Ляо?”
 
 “Но я не знаком с провинцией Ляо. Кроме того, разве ты не говорил, что там есть большая свиноферма и завод по производству кормов для животных?”
 
 Фэн Ю улыбнулся: "папа, есть хорошие новости, которые я тебе не сказал. Этот завод по производству кормов для животных в провинции Ляо работал не очень хорошо. Если ты вложишь немного денег, то сможешь купить этот завод и производить наш бренд кормов для животных Tai Hua. Свинофермы там тоже не очень хорошие. Они попрежнему используют традиционный метод выращивания свиней. Несмотря на то, что масштабы их свинофермы довольно велики, они плохо ей управляют. На фермах плохая гигиена, и в начале этого года даже была вспышка чумы. Фермеры потеряли довольно много денег. Это значит, что легко сможем выкупить их фермы.”
 
 “Ты хочешь купить, а они хотят продать?”
 
 “Папа, а разве бизнесмен не купил текстильную фабрику в городе? Если ты сделаешь хорошее предложение, то как ты думаешь, правительство скорее понесет убытки или продаст нам и фабрику, и ферму? Если хочешь, я могу тебе помочь. Все будет готово в течение двух месяцев. Но несмотря ни на что, ты не можешь построить новую ферму в нашем районе!”
 
 “Но я обещал твоему дяде Вэню, что мы увеличим масштабы и наши доходы. Что же мне теперь делать?”-Фэн Синтай уже пожалел, что пообещал это Вэнь Дэгуану.
 
 Фэн Ю засмеялся: "О чем тут беспокоиться? Мы можем зарегистрировать компанию в нашем районе, а завод и фермы будут филиалами. Это решит все проблемы. Но я бы предложил зарегистрировать компанию в городе. Этот район слишком мал.”
 
 “Тогда можно зарегистрировать компанию в округе! Тогда мы сможем расширить нашу фабрику по переработке пищевых продуктов?”
 
 “Папа, когда я решил построить эту фабрику, ты продолжал думал, что это пустая трата денег. Почему сейчас ты решил ее расширить? С пищевой фабрикой дела обстоят так же. Мы должны создать филиал завода в провинции Линь. Таким образом, мы сможем выйти на рынок Пекина. Это похоже на войну. Мы должны выработать стратегию и спланировать, где разместить наши войска. Таким образом, наша компания будет развиваться быстрее и сильнее.”
 
 “Хммм... хорошо. Ты все уладишь. Пищевая фабрика и свиноферма имеют на своих счетах около 10 миллионов долларов. Этого достаточно?”
 
 “Не волнуйся, твой сын может тебе помочь. Мы наймем кого-нибудь для управления тамошними фермами и фабриками. Ты не должен делать все сам. Если у тебя появится свободное время, лучше попутешествуй по Китаю вместе с мамой. Если вам обоим наскучит Китай, вы можете отправиться за океан. В прошлом году вы ездили в Пекин смотреть Азиатские игры. Разве это не здорово? Не беспокойся о делах компании. Я обещаю тебе, что в будущем, когда кто-нибудь в Китае заговорит о свиньях, он будет вспоминать о тебе.”
 
 “Хорошо. А? А что ты сказал? Давненько я тебя не бил. А сейчас что, у тебя руки чешутся?”
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 “Гуанчжэн, я слышал, что консалтинговая компания "wind and rain" перевела большую часть своих средств в США. Что собирается делать Фэн Ю? Выйти на американский рынок?”-Нахмурившись, спросил Фу Жунцзин.
 
 “Папа, о чем ты беспокоишься? Даже если бы Фэн Ю вывел все свои деньги из Гонконга, он никогда бы не отказался от своего бизнеса в Китае. Не забывай, что он китаец. Финансовый рынок в Китае не так развит, как в Гонконге. Кстати, дядя сказал мне, что адвокат, мистер Уилсон, уехал в США несколько дней назад.”
 
 “Уилсон? Фэн Ю инвестирует во что-то в США?”
 
 Даже адвокат уехал в Америку. Это значит, что он собирался подписать какой-то контракта. Что это за инвестиции, раз Фэн Ю использовал большую часть своих средств? Это ведь несколько сотен миллионов долларов.
 
 “Папа, перестань за этим следить. Раз Фэн Ю ничего не говорил об этом, значит он не хочет, чтобы мы тоже инвестировали. То, что мы должны сделать сейчас, - это управлять продажами компании Aiwa."-Фу Гуанчжэн не интересовался тем, что это за инвестиции, так как Фэн Ю ничего ему об этом не сказал. Теперь он понял одну вещь. Если он будет относится к Фэн Ю искренне, Фэн Ю сделает то же самое в ответ!
 
 “Хммм, я помогу тебе с Гонконгом, Макао и Тайванем. Ты сосредоточься на китайском рынке.”-Фу Жунцзин кивнул. Рынок гонконгской компании "Айва" охватывал всю Азию.
 
 Семья Фу имела хорошо налаженные каналы сбыта. Но в Китае они были ещё не идеальны. На самом деле Фу Жунцзин хотел, чтобы китайская дистрибьюторская компания выступала в качестве их агента, но Фу Гуанчжэн от этого отказался.
 
 Он знал, что Фэн Ю уже создал хорошую сеть дистрибьюторов бытовой техники. Walkman и радио не должны стать для него проблемой.
 
 Кроме того, гонконгская компания Aiwa была основным дистрибьютором, назначенным AIWA Japan, а Фэн Ю был ее контролирующим акционером. С чего бы ему не дать Фу Гуанчжэну стать дистрибьютором в Китае?
 
 Если бы не создание гонконгской компании Aiwa до того, как Фэн Ю купил акции, Фу Гуанчжэн бы решил, что Фэн Ю лично станет дистрибьютором продукции этой компании.
 
 Он провел исследование рынка в Китае, там уже продавались Walkman. Но самым популярным брендом был Sony. Он купил плеер Sony Walkman и сравнил его с айвой Walkman. Aiwa Walkman были лучше и по дизайну, и по качеству звука, и по ценам.
 
 Особенно отличалось качество звука. Это было самое важное. Он считал, что продажи продукции AIWA в Китае будут совсем не низкими.
 
 ……
 
 “Тебе нужны контакты наших дилеров по торговле бытовой техникой в Тай-Хуа? Без проблем. Я попрошу Ву Чжигана все тебе передать. Ты знаешь, как вести переговоры с дилерами?”-Спросил Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн подумал про себя. Хотя ты, Фэн Ю, развиваешься очень быстро, наша семья Фу уже вела переговоры с тысячами дилеров. Как я до сих пор могу не знать, как с ними общаться?
 
 Но раз Фэн Ю спросил его об этом, он, должно быть, имел в виду что-то другое. Может ли случится так, что эти переговоры будут трудными?
 
 “И как же мне вести с ними переговоры?”-С любопытством спросил Фу Гуанчжэн.
 
 “Дилеры, с которыми я работаю, - это лучшие дилеры в провинциях. У них есть свои способы ведения дел и сильная финансовая поддержка. Если ты начнёшь с ними разговор, то что ты им предложишь?”
 
 “Прибыль в размере 10 юаней за каждый Walkman. Этого должно быть достаточно, чтобы привлечь их, верно?”
 
 Теперь цены на Walkman были выше 100 юаней, и для места, где средний годовой доход составлял всего около 1500, это было не дёшево. Это даже можно было считать роскошным товаром.
 
 Прибыль в 10 юаней считалась очень высокой, и Фу Гуанчжэн был уверен, что дилеры на это согласятся. Если один дилер продаст около 10 000 Walkman за год, то получит больше ста тысяч юаней прибыль.
 
 “Я думаю, что ты предлагаешь слишком много.”
 
 “Слишком много?”-Фу Гуанчжэн был сбит с толку.
 
 “Я думаю, что 5 юаней должно быть достаточно. Ты можешь создать систему вознаграждения и тем, кто продал определенное количество Walkman, дать какой-то бонус. Таким образом, некоторые дилеры будут получать меньше 10 юаней за Walkman, а некоторые-больше. Но те, кто будет получать более 10 юаней прибыли, будут генерировать больше продаж, чем ты ожидал!”
 
 Фу Гуанчжэн согласился. Его семья тоже пользовалась этой системой вознаграждения. Но должен ли он установить минимальное количество проданных штук? Согласятся ли дилеры на 10 000 единиц?
 
 “Я знаю, как настроить эту систему вознаграждения. Но как насчет минимального количества единиц? Например, 10 000 единиц в год.”
 
 Про себя Фэн Ю рассмеялся. Фу Гуанчжэн действительно не понимал китайского рынка. После продаж вентиляторов Фэн Ю знал, что теперь стало больше богатых китайцев, и они охотнее тратили деньги.
 
 В его прошлой жизни, без учета других брендов, один только Sony Walkman продавал несколько миллионов Walkman в год. Общее количество Walkman, проданных в Китае, составило более 10 миллионов единиц.
 
 Хотя сейчас было немного рано и продажи Sony в Китае составили менее 200 000 единиц, это было только потому, что качество звука у Sony Walkman было просто ужасным. Даже хуже, чем у больших радиоприемников. Кроме того, Sony не использовала правильные маркетинговые стратегии.
 
 Целевой аудиторией Walkman были молодые люди и подростки. В прошлой жизни Фэн Юя старшеклассники даже пытались уговорить своих родителей купить им плеер под предлогом изучения английского языка!
 
 Маркетинговые стратегии Sony были направлены на повышение качества музыки и звука. Родители в Китае считали, что слушать музыку-это пустая трата времени! А вот изучение английского языка-очень даже хорошо.
 
 Фэн Ю даже задумался о рекламе. Старшеклассники использовали Walkman для изучения английского, русского и других образовательных предметов. Родители никогда бы не помешали своим детям приобрести такой плеер. Скорее они бы даже сами его им купили.
 
 Фэн Ю не заботится о том, действительно ли ребенок будет использовать Walkman для изучения иностранных языков или прослушивания английские песни. Таким образом, годовой объем продаж Walkman определенно превысит ожидания Фу Гуанчжэна. Фэн Ю предполагал, что за эти оставшиеся 6 месяцев года продажи могут достичь более 500 000 единиц!
 
 “Это слишком мало. Не менее 12 000 единиц. Я говорю о среднем показателе по провинции. В Пекине и Шанхае ещё больше. А вот в таких местах, как Тибет, где низкая численность населения и медленное развитие - меньше. Но у тебя должно быть по крайней мере 20 провинций, которые могут продать более 12 000 единиц. Я уже не говорю о годовой сумме.”
 
 “Ну до конца года осталось всего 6 месяцев. Ты думаешь, что средний объем продаж по каждой провинции превысит 12 000 единиц? Это означает, что каждый месяц будет продаваться более 2000 единиц продукции. Разве это вообще возможно? Я провел исследование рынка. В прошлом году Sony продала менее 150 000 единиц. В этом году они могут достичь 200 000. У нас осталось всего 6 месяцев, и ты думаете, что мы сможем превзойти Sony?”
 
 Фэн Ю улыбнулся и сказал: "Оставь рекламу мне. Было много причин, по которым дела у Sony шли не очень хорошо. Самой важной причиной было то, что Sony-японская компания. Но AIWA-китайская!”
 
 В своей прошлой жизни айва смогла обогнать Sony в Китае именно из-за 爱华 (китайские иероглифы. Ай = любовь и Ва = китайцы). Потребители в Китае подумали, что AIWA - китайская компания. Но теперь она действительно контролировалась китайцем!
 
 Китаец мог гораздо лучше контролировать китайский рынок!
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 Хотя Фэн Ю все объяснил Фу Гуанчжэну, тот все равно был уверен, что это невозможно. Он предполагал, что они могут догнать продажи Sony за год, но превзойти эту компанию за 6 месяцев было слишком сложно!
 
 Что за компания эта Sony? Это лидер рынка электронных продуктов! В прошлом году AIWA все еще принадлежала Sony. Если AIWA смогла превзойти Sony, то почему Sony продала свои акции Aiwa Фэн Юю?
 
 Фу Гуагчжэн считал, что Фэн Ю был настроен слишком оптимистично. Даже если Sony не будет ориентироваться на китайский рынок, исходя из показателей в западных странах, Sony рано или поздно станет лидером рынка в Китае.
 
 Фэн Ю велел Фу Гуанчжэну сказать торговцам все то, что он предложил. Если дилеры примут эти условия, тогда все в порядке. Если нет, то Фу Гуанчжэн будет использовать свои собственные методы.
 
 Он на некоторое время задумался и даже не вернулся обратно в Гонконг, а пригласил всех дилеров в город Бин на переговоры. Таким образом, он сможет обсудить все вместе с Фэн Юем.
 
 Когда дилеры узнали, что появился новый бренд Walkman, который ищет новые точки продаж, они тут же заинтересовались и решили поработать вместе, чтобы постараться извлечь из этой сделки максимальную выгоду.
 
 В конце концов, именно у них были каналы распределения продаж. Если они будут работать вместе, то смогут увеличить свою прибыль.
 
 Когда дилеры были уведомлены, что встреча состоится в городе Бин, им в голову тут же пришёл один человек. Парень с плохим характером, который сразу же выгонял всех из комнаты, если был в плохом настроении. Однако его продукция продавалась очень хорошо, и все дилеры заработали много денег, работая именно с ним. Их успех теперь можно сказать был обязан этому парню.
 
 Когда они начинали свою деятельность, в Китае было по меньшей мере от 800 до 1000 дилеров. Но лишь немногие из них обогнали остальных торговцев. И все это благодаря продукции его компаний. Все эти торговцы стали известными людьми в своих провинциях.
 
 Когда кто-то упоминал их имена, первая мысль, которая приходила людям в голову, была о том, что этот дилер был успешным и очень богатым бизнесменом!
 
 ……
 
 “Мистер Хуан, вы знаете об этой гонконгской компании "Айва"?”
 
 “Хотя я живу в Гуандуне, я никогда о ней не слышал. Что это за бренд AIWA? Новая компания электроники?”
 
 “Гонконгская Компания Айва. Должно быть она зарегистрирована в Гонконге. Но тогда почему эту встречу проводят на севере? Вы думаете……”
 
 “Вы хотите сказать, что эта компания имеет какое-то отношение к Тай Хуа?”
 
 “Это вполне возможно.”
 
 “Но тот, кто связался с нами, не из "Тай Хуа Трейдинг".”
 
 “Тогда как же эта компания получила наши контакты?”
 
 Эти дилеры были знакомы друг с другом, и сейчас он. пытались выяснить, кто был боссом этой гонконгской компании Aiwa. Ведь ни один из них никогда не слышал о ней раньше.
 
 ……
 
 “Всем привет, Я генеральный директор гонконгской компании "Айва" - Фу Гуанчжэн. Я пригласил всех вас сюда, чтобы поговорить о бренде Aiwa Walkman и распределении продаж. Вы-самые успешные дилеры в своих провинциях, и я верю, что наше сотрудничество будет беспроигрышной ситуацией для нас всех...”
 
 Для этой встречи Фу Гуанчжэн арендовал конференц-зал. Он не стал пользовался конференц-залом "Тай Хуа Трейдинг". Он предпочёл свою обычную тактику и сначала похвалил дилеров, а уже затем начал представлять свою продукцию. Он надеялся привлечь внимание этих торговцев, чтобы они согласились с ним работать.
 
 Но по прошествии некоторого времени, у этих людей не появилось к нему интереса. Некоторые даже зевали.
 
 Фу Гуанчжэн начал нервничать. Что же все-таки происходит? Может быть, эти Walkman не привлекали их? Если дилеры не заинтересованы, то как он будет вести переговоры дальше?
 
 “Менеджер Фу, просто скажите нам оптовую цену, и мы решим, как поступать дальше.”-Лениво сказал кто-то из дилеров.
 
 "150 юаней за единицу.”
 
 “Что входит в эти 150 юаней? Просто плеер?”
 
 “Еще наушники и образец кассеты.”-Объяснил Фу Гуанчжэн.
 
 “Это стандартные аксессуары. Значит, что оптовая цена составляет всего 100 юаней. Тогда кто же будет нести транспортные расходы?”-Спросил кто-то еще.
 
 “Вы сами. Я пришлю Walkman в порт в Шэньчжэне. Они импортные, так что это совсем не дёшево.”
 
 "Walkman на рынке продаются по цене от 150 до 230 юаней. Вы установили высокую оптовую цену и плюс затраты на перевозку, хранение, рекламу и т. д., наша цена составит больше 170 юаней. Тогда за сколько же мы должны их продавать розничным торговцам? Какая розничная цена? У вас новый бренд, а вы хотите установить розничную цену выше, чем на новейшую модель Walkman от Sony? Вы думаете, люди будут это покупать?”-закричал Кто-то.
 
 “Кроме того, я считаю, что вы должны сами платить за маркетинг и продвижение. Оптовая цена должна быть снижена до 120 юаней. Я уверен, что вы по-прежнему будете получать высокую прибыль. Walkman - это просто электронная плата с некоторыми магнитными компонентами. Какие затраты вы несёте за производство?”
 
 “Совершенно верно. Ваша компания также должна оплачивать транспортные расходы, и вы должны отправить плеере в те места, куда мы скажем. Мы не будем платить за перевозку.”
 
 ……
 
 Эта группа торговцев не переставала выкрикивать свои условия. Они были крупнейшими китайскими дилерами бытовой техники. Они продавали даже продукцию государственных предприятий. Когда они работали вместе, все фабрики должны были склониться перед ними и принять их условия.
 
 Фу Гуанчжэн покрылся холодным потом. Он пожалел, что послушал Фэн Юя и встретился со всеми торговцами вместе. Он должен был провести переговоры один на один. Было очевидно, что они в сговоре.
 
 Похоже, ему нужно раскрыть свой последний трюк в рукаве!
 
 “Все, Пожалуйста, успокойтесь. Разве всем вам не интересно, как я получил ваши контакты и почему эта встреча состоялась в городе Бин? Это благодаря компании Тай Хуа!”
 
 Дилеры посмотрели друг на друга. Тай Хуа? Так оно и оказалось. Вот дерьмо.
 
 Вдруг один из торговцев закричал:-"Вы не из Тай-Хуа Трейдинг. Не думайте, что, после этих слов, мы снизим наши требования.”
 
 “Действительно. Таковы все наши условия. Если вы не принимаете их, ищите кого-то другого.”
 
 “Совершенно верно. Я посмотрю, кому еще вы сможете продать свою продукцию!”
 
 “Хм! Мы не будем этим заниматься.”
 
 “Совершенно верно. Если вы не примете наши условия, мы не будем продавать вашу продукцию!”
 
 Внезапно дверь отворилась, и в комнату вошел молодой улыбающийся человек: -“Вам всем неинтересно это предложение? Хорошо, тогда я поищу кого-нибудь другого.”
 
 В конференц-зале внезапно воцарилась тишина. Теперь можно было услышать, даже как упала булавка. У всех торговцев, которые только что кричали, было странное выражение лица.
 
 Как он здесь оказался?
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 Все высокомерные дилеры тут же напряглись и задрожали. Было очевидно, что они боятся этого человека.
 
 “Управляющий Фэн, что вы здесь делаете?”-улыбнулся и спросил толстяк Хуан из Гуандуна.
 
 “Менеджер Фу-мой друг, а Айва Уолкман-наш продукт. Почему бы мне не быть здесь? Если бы я не присутствовал на этой встрече, вы все лишились возможной прибыли.”-улыбнулся и небрежно сказал Фэн Ю, однако его слова заставляли дилеров чувствовать огромное давление.
 
 Все они знали характер Фэн Юя. Если они продолжат так себя вести, он наверняка разозлится.
 
 А когда Фэн Ю злился, дилер терял возможность продавать прибыльные мотоциклы, увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей. Теперь этт продукты продавались по всему Китаю. Фэн Ю вообще не нуждался в этих дилерах. Он мог быстро найти новых в любой момент. Их каналы сбыта больше не были для него важны.
 
 Однако дилерам было любопытно, почему Фэн Ю не использовал бренд Wind and rain, раз этот Walkman принадлежал ему. Если бы он использовал свой популярный бренд, то продажи определенно были бы выше.
 
 “Менеджер Фэн, мы просто пошутили. Все просто озвучивали свои условия. Обо всем можно договориться.”
 
 “Неужели? Вот и хорошо. Я уж подумал, что раз не встречался со всеми вами около месяца, то вы забыли кто я такой. Поскольку обо всем можно договориться, то я назову вам свои условия. Мы представляем новейшую модель Walkman. Оптовая цена 150 юаней. Всем вам будет предложена минимальная цель продаж. Как только вы ее превысите, появятся уровни, за которые вы будете получать стимулы. Но, если вы не сможете достичь минимальной цели, то будете наказаны. Разумное условие, не так ли?”
 
 “Да, да...”- все торговцы закивали головами, соглашаясь с ним.
 
 “Вот и хорошо. Тогда я назову второе условие. Розничная цена будет установлена в пределах определенного диапазона. Дилеры сами выберут конечную цену. Но если я узнаю, что кто-то из вас продает Walkman не в этом ценовом диапазоне, то дилер, отвечающий за этот регион, понесёт ответственность!”-Фэн Ю сел на стул и скрестил ноги.
 
 “Управляющий Фэн, каким будет диапазон?”
 
 “От 230 до 250 юаней. Я все рассчитал. Из-за транспортировки вы потратите немного больше. Кроме того, существуют различия в развитии ваших провинций, поэтому размер потенциальных продаж будет отличаться. Вот почему я установил розничную цену в пределах определенного диапазона. Вы сможете сами решить, какая цена подойдёт вам лучше всего. Я также напечатаю “рекомендуемая розничная цена: 248 юаней" на упаковке Walkman.”
 
 Вся эти люди была умными бизнесменами. Все они знали, о чем говорил Фэн Ю. Когда люди покупали дорогие вещи, они все еще были склонны торговаться. Даже если бы им удалось сэкономить 1 юань, они все равно остались бы счастливы.
 
 ”Рекомендованная розничная цена", напечатанной на упаковке, подразумевала, что эта цена была только предложена и не являлась окончательной. Если бы потребители были готовы принять эту цену, тогда все в порядке. Если нет, то дилеры могут что-то придумать.
 
 Дилеры произвели мысленный расчет. Стоимость Walkman составляла не менее 170 юаней, а самое большее-190. В итоге их доходы составят от 10 до 30 юаней.
 
 Однако они не были удовлетворены даже такой высокой прибылью. Они знали, что Фэн Ю наверняка установит для них разные минимальные цели и награды.
 
 Когда они начали продавать увлажнители воздуха, Tai Hua Trading предоставила им некоторые льготы на транспортировку. Но после этого в контракте на продажу электрических вентиляторов появились дополнительные условия.
 
 Фэн Ю продолжил: "Все ли вы знаете, кто является целевым сегментом этого Walkman?”
 
 “Молодежь. Они любят слушать музыку. Это определенно не старики и старухи.”-Кто-то закричал.
 
 “Хахаха...” все засмеялись.
 
 “Ошибаетесь!”-взревел фэн Ю.
 
 Все тут же замолчали. Что? Мы ошиблись? Самый популярный бренд Walkman, Sony, ориентирован именно на этот сегмент. Что не так?
 
 Кроме молодежи, кто еще стал бы покупать плеер? Walkman - это просто портативные музыкальные плееры с немного лучшим качеством музыки.
 
 “Менеджер Фэн, Walkman-предназначены молодых людей, которые слушают музыку. Почему вы так решили?”-Кое-кто остался недоволен. Даже если вы менеджер Фэн, вы не можете быть правы абсолютно всегда.
 
 "Хотя наш Walkman имеет лучшее качество звука, чем другие бренды на рынке, наши Walkman - это обучающая система!”-Серьезно сказал Фэн Ю.
 
 А? Обучающая система?
 
 У всех торговцев отвисла челюсть. Даже Фу Гуанчжэн, стоявший рядом, был смущен. Walkman-всего лишь маленький музыкальный плеер. В нем не было даже функции записи. Как его можно использовать для обучения?
 
 Кто слышал об использовании музыкального плеера в качестве обучающей системы? Что имел в виду Фэн Ю? Он что, шутит?
 
 “Неужели вы ничего не понимаете? Господин Хуан, сколько лет вашему ребенку?”-Внезапно спросил Фэн Ю толстяка Хуана.
 
 “13 лет. Он учится на втором курсе средней школы.”
 
 “А ваш ребенок учит иностранные языки?”
 
 “Конечно. В школе есть уроки английского языка. Но оценки у него не очень хорошие. Вот у сына управляющего Чжао - хорошие. Его сын всегда попадает в первую тройку класса!”-Когда речь зашла об оценках его сына, Толстяк Хуан не проявил обычного высокомерия.
 
 Он был самым богатым среди этих торговцев, но когда они сравнивали своих детей, его сын был хуже всех. Это его сильно беспокоило!
 
 А? Мы только что говорили о Walkman, почему теперь мы обсуждаем оценки моего сына?
 
 “Господин Хуан, я могу это сказать, потому что хорошо говорю по-английски и по-русски. По моему опыту, чтобы изучать иностранные языки, нужно больше слушать и больше говорить.”-Фэн Ю сказал это и взял со стола плеер.
 
 Больше слушать? Кассеты на иностранных языках?
 
 “Мистер Хуан, если ваш сын скажет, что ему нужен плеер, чтобы слушать песни, вы купите его ему? А если ваш сын придет к вам и скажет, что ему нужен плеер, чтобы выучить английский?”
 
 Глаза толстяка Хуана засияли: "конечно, я готов купить плеер, если это поможет ему в учебе! Менеджер Фэн, вы хотите сказать, что этот Walkman можно использовать, чтобы помочь студентам изучать иностранные языки?”
 
 Фэн Ю хитро улыбнулся: "для родителей мы будем продавать Walkman именно таким образом. Мы ведь не можем контролировать то, что студенты делают с Walkman, как только они его купят.”
 
 Все дилеры увидели новый горизонт. Если этот Walkman продавать таким образом, то большинство родителей купят его для своих детей.
 
 Фу Гуанчжэн тоже был потрясен. Как Фэн Юю удавалось всегда придумать странные идеи для продажи своих продуктов? Если они будут продавать Walkman, как сказал Фэн Ю, то плееры разлетятся как горячие пирожки. Скоро школа снова начнёт работать, и это будет идеальный период для продаж!
 
 Семья Фу занималась розничной торговлей уже много лет, но по сравнению с Фэн Юем, которому было меньше 20 лет, Фу Гуанчжэн чувствовал себя некомпетентным. К счастью, Фэн Ю был его другом!
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 С помощью Фэн Юя, Фу Гуанчжэн подписал контракт с дилерами от имени гонконгской компании Aiwa. Цели продаж и награды для каждого района были разными, но все дилеры согласились на их условия, и никто не захотел отказаться от этой сделки.
 
 Все они доверяли предвидению Фэн Юя!
 
 Особенно после того, как Фэн Ю сказал, что Aiwa Walkman будет транслировать рекламу на CCTV. Это поможет им значительно сэкономить на маркетинговых издержках. Все они знали, как работает реклама на CCTV.
 
 Хотя, когда Фэн Ю подписал контракт с CCTV, он имел право рекламировать только торговые продукты Tai Hua, на этот раз он просто сделал Tai Hua Trading дилером провинции Лунцзян, а это не считалось нарушением условий контракта.
 
 В этом контракте было много лазеек. Люди из CCTV не были чрезмерно строги при его подписании. У них была самая большая телевизионная станции Китая. Даже если будут выявлены какие-то ошибки в контракте, пока CCTV не несёт никаких потерь, все нормально.
 
 Смена рекламных роликов Фэн Юя не заставила CCTV чтото потерять. Кроме того, Фэн Ю был их самым крупным клиентом. Они не стали бы разбираться с ним из-за таких незначительных вещей.
 
 1 июля телезрители заметили, что появилась новая реклама, которую показывали перед прогнозом погоды.
 
 На экране была маленькая девочка. Известная детская актриса-Цзинь Минь. Ее первой драмой стала Цю Яо "Ваньцзюнь" , и впоследствии она сыграла во многих других драмах, написанных Цю Яо. Все ее знали и очень любили.
 
 Цзинь Минь еще не достигла пика своей популярности, так как хитовая драма "Зеленая трава у реки" еще не вышла в эфир и Фэн Ю решил поскорее подписать с ней трехлетний контракт, который включал в себя 10 рекламных роликов и 100 печатных объявлений. Общая плата за рекламу составила всего 100 000 юаней. Это была отличная сделка.
 
 Маленькая девочка в рекламе держала плеер, слушала английскую кассету и повторяла английские слова.
 
 “Айва Уокман, учи языки когда захочешь!”
 
 Последние 3 секунды рекламного ролика на экране был логотип бренда и слоган: "AIWA electronics, я люблю Китай!”
 
 В то же время во многих газетах из разных регионов появилось много статей об открытии Китая и важности иностранных языков. В них также говорилось о том, что для простого изучения необходимо больше слушать и говорить. Автор статьи поделился своим опытом использования Walkman. Используя этот плеер, он не мешал другим, и в то же время мог учиться, куда бы ни пошел. Он даже порекомендовал этот метод своим соседям.
 
 Подобные статьи появлялись в течение нескольких дней. Гонконгская компания Aiwa самостоятельно оплачивала рекламные сборы в своих районах.
 
 Эта маркетинговая кампания была успешной, так как ее использовали одновременно с рекламой на телевидении и в газетах.
 
 На следующий день телезрители увидели новую рекламу. В ней был Джин мин Синг из алфавитной песни. Она достала кассету из портативного плеера с каким-то чужим логотипом и включила ту же кассету на Aiwa Walkman, качество которого было явно лучше!
 
 Последние 3 секунды рекламного ролика показывали логотип и уже новый текст: "AIWA Electronics, высококачественные звуки для вашего удовольствия!”
 
 ……
 
 “А как ваш ребенок справляется с изучением иностранных языков?”-Спросила своего коллегу женщина средних лет с корзиной продуктов.
 
 “Моему ребенку 9 лет, и в школе еще не начались занятия по иностранному языку.”
 
 “Я вам точно говорю, изучение иностранного языка лучше начинать с самого раннего возраста. В газетах писали, что маленькие дети быстрее осваивают новые языки. Ты видела Джин Мин по телевизору? Она тоже очень маленькая, но уже начала изучать английский язык. Даже если в школе ещё нет занятий, ты можешь заняться этим сама. В книжном магазине Синь Хуа продаются английские кассеты.”
 
 “В моем доме нет кассетного проигрывателя. Он ведь стоит несколько сотен юаней.”
 
 “Какой еще кассетный проигрыватель? Купи плеер. Он не такой большой, и стоит около 250 юаней. Это может быть и не дёшево, но очень полезно для ребенка. Я купила такой своему сыну, и он каждый вечер слушает английскую речь в наушниках. Он даже не беспокоит нас, когда мы смотрим телевизор.”
 
 “Неужели? Где я могу такой купить? Отведи меня этот магазин.”
 
 “Вон там есть, в магазине напротив!”
 
 ……
 
 “Мам, купи мне плеер. У всех моих одноклассников он уже есть. Я хочу выучить английский язык.”-сказал ученик средней школы, приставая к своей матери.
 
 “У нас дома есть магнитофон.”
 
 “Это совсем другое. Я же не могу принести его в школу, верно? С помощью Walkman я смогу слушать английский язык в перерывах между занятиями и не буду мешать другим студентам.”
 
 “Хмм... ладно, подожди, пока вернется твой отец, я поговорю с ним.”
 
 “Мама, ты самая лучшая. Ты наверняка сможешь убедить папу. Я обещаю, что мои оценки по английскому языку улучшатся в этом семестре.”
 
 ……
 
 “Эх, Братан. Ты все еще используешь Sony Walkman? Это нехорошо. Там же такое паршивое качество звука. Послушай лучше мой плеер. Бренд AIWA. Качество намного лучше. Песни звучат так, будто люди поют рядом со мной.”
 
 “Лучше вот это послушай. Это хэви-метал группа из США!”
 
 “Сколько стоит этот Айва Уолкман?”
 
 “248 юаней. Немного дороже, чем Sony. Почему бы не подарить старый плеер младшему брату и не купить себе Aiwa Walkman? Этот плеер гораздо лучше для прослушивания музыки!”
 
 “Но моя мама не позволит мне его купить.”
 
 “Глупый. Просто скажи ей, что тебе нужен этот плеер, чтобы выучить русский язык. Скажи ей, что качество звука этого Sony Walkman совсем плохое, и ты не можешь нормально расслышать половину слов. Я использовал этот приём на своей маме. Как она узнаёт, что ты слушаешь, когда надеваешь наушники?”
 
 “Отличная идея. Пойду-ка я домой!”-Мальчик торопливо побежал домой, он очень хочет убедить свою мать купить ему новый плеер.
 
 ……
 
 “Ты только посмотри... Почему ты все время пользуешься чужими брендами? Они ведь такие дорогие, а качество звука такое плохое. Посмотри на мой плеер. Айва Уолкман! Айва Электроникс, я люблю Китай! Как китаец, ты должен покупать наши собственные продукты. Прекрати отдавать свои деньги иностранцам. Они зарабатывают на тебе деньги!”-Владелец магазина представлял покупателю новый плеер. Его прибыль от продаж Aiwa Walkman была выше, чем от Sony.
 
 “Босс, этот "Сони Уокмен" импортный. неужели Айва может с ним конкурировать?”
 
 “Позволь мне сказать тебе, что эта айва принадлежит китайскому бизнесмену, и он вложил деньги в фабрику в Японии, чтобы изготовить эти плееры. Они использовали самые передовые технологии, и плеер получился намного лучше, чем Sony. Посмотри на упаковку. гонконгская компания. Я слышал, что этот китайский бизнесмен хочет, чтобы японцы работали на него!”
 
 “Неужели? Могу я их сравнить?”
 
 “Конечно. У меня тут есть Sony Walkman. Как только ты попробуешь оба Walkman, то сразу поймешь, почему я рекомендую AIWA!”
 
 ……
 
 С течением времени влияние рекламных роликов становилось все больше, а продажи Aiwa Walkman-все лучше. Фэн Ю был доволен таким исходом. Судя по тому, как идут дела, Sony покинет китайский рынок в течение 2 лет. Теперь, даже если его конкурент снизит свои цены, никто в Китае не захочет покупать их продукцию. Всем нужен только Айва Уолкман!
 
 Реклама Фэн Юя была слишком агрессивной. Все сразу понимали, что Walkman, используемый для сравнения качества звука, это последняя модель компании Sony!
 
 “Сяо Ю, это тебе. Мама попросила купить.”
 
 Фэн Ю посмотрел на Плеер айвы и спросил: "сестренка, зачем мама попросила тебя купить это мне?”
 
 “Мама говорит, что в будущем ты хочешь уехать за границу и тебе не помешает подтянуть иностранные языки. Даже если ты хорошо владеешь английским и русским, тебе все равно нужно практиковаться. В телевизоре сказали, что Aiwa Walkman позволяет учиться, куда бы ты ни пошёл!”
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Мама, вообще-то эта компания принадлежит мне...
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 Япония, штаб-квартира Sony.
 
 “Что происходит? Почему наши продажи плееров так резко упали в прошлом квартале? Чем занимается отдел продаж?”-Норио Ога был в ярости. Сегодня утром президент сделал ему выговор.
 
 В отличие от них, продажи Aiwa Walkman только росли. Sony раньше владела компанией AIWA, но из-за того, что вторая приносила убытки, Sony решила от неё избавиться. В сочетании с финансовым кризисом, Sony пришлось разгрузить часть своих активов, и именно по этой причине они продали акции AIWA Фэн Юю.
 
 Однако они никак не ожидали, что AIWA уже разработала свой новый продукт. Хэйтаро Накадзима не рассказывал Sony о новой разработке. Если бы Норио Ога знал об этом, он никогда бы не продал акции AWIA. Имея такой продукт, AIWA бы получали прибыль и погасила все свои долги за 3 года.
 
 Соглашение Sony и AIWA о совместной работе против других конкурентов все еще оставалось в силе.
 
 Теперь, похоже, что оно оказалось успешным. Другие марки Walkman больше не могли конкурировать с ними. Начиная с последнего квартала, AIWA будет наравне с Sony. Но что насчет следующего года?
 
 Неужели это ошибка Норио Ога? Все ведь были согласны с продажей акций AIWA. Если президент и совет директоров не договорились об этом решении, то что будет дальше? Кто возьмёт на себя всю ответственность?
 
 Начальник отдела продаж стоял перед Норио Ога, склонив голову и позволяя ему ругаться. После того как Норио Ога выразил все свое разочарование, он попросил начальника отдела продаж объяснить, почему доля AIWA на рынке растет и в какой области их продукт лучше, чем у Sony.
 
 AIWA попрежнему использовала старые производственные линии, создаю лента, которая позволяла воспроизводить музыку, но не записывать. Это снизило себестоимость производства AIWA, и в то время позволяло соответствовать рынку Китая. Фэн Ю был совершенно уверен в этом. Хотя Китай постепенно разрешал добавлять функцию записи кассетным проигрывателям, это разрешалось не во всех регионах. А без этой функции Aiwa Walkman можно продавать по всему Китаю.
 
 Кроме того, люди обычно использовали Walkman для прослушивания музыки, а не записи чего-то ещё.
 
 Помимо этого, у AIWA было лучшее качество звука, и те, кто любил послушать музыку, предпочтут Aiwa Walkman. В сочетании с наушниками, технологии AIWA догоняли Sony, а это и привело к падению продаж.
 
 Наиболее заметно это было на рынках Японии и Китая. На японском рынке AIWA была хорошо известна более качественными продуктами. Норио Ога еще мог смириться с тем, что конкурент обогнал их на японском рынке, но на китайском то как так вышло? Почему айва была так популярна в Китае?
 
 В прошлом эта компания уже пыталась выйти на китайский рынок. Но в то время никто не знал об этой марке. В конце концов айва сдалась. Однако с момента создания гонконгской компании и использования AIWA (китайских иероглифов) при выходе на китайский рынок их продажи обогнали Sony всего лишь за месяц.
 
 Начальник отдела продаж Sony проанализировал ситуацию и привел тому несколько причин. Во-первых, AIWA это фирменное наименование. Китайцы легко узнавали его, и думали, что это китайский продукт. Рекламный текст "айва Электроникс, я люблю Китай" также только подчеркивал это. Во-вторых, плеер AIWA не позиционировали как портативный музыкальный плеер. Вместо этого его продавали в качестве учебного пособия для людей, изучающих языки. Это привело к тому, что родители покупали Walkman для своих детей. В-третьих, эта компания бесстыдно использовала другой плеер для сравнения со своим собственным. И естественно это был Sony Walkman. Сравнивая их, они ясно показывали различия в качестве. Все любители музыки предпочитали Aiwa Walkman!
 
 Помимо всего этого, было еще несколько причин, но они не были главными. Например, у AIWA были лучше каналы распределения продаж. В течение недели их продукция могла достичь любого крупного города Китая, а также они использовали телевизионные ролики и рекламу в газетах. Также AIWA предлагала своим дилерам более высокую прибыль, и они сами рекомендовали продукцию потребителям.
 
 Выслушав доклад, Норио Ога спросил: "Как ты собираешься объяснить ситуацию на западных рынках?”
 
 Лидером европейского и американского рынка Walkman была Sony, но теперь AIWA догоняла ее. Неужели все эти доводы начальника отдела продаж имеют отношение и к западным рынкам?
 
 Айва также давала рекламу в Европе и США. Их ролик продемонстрировал качество плеера, к тому же они отказалась от традиционного черного цвета Walkman. Привлекательный внешний дизайн и цвета заинтересовали женщин-потребителей.
 
 Sony об этом как-то не подумали. Их Walkman был лишен как дизайна, так и качества. Вот почему последняя модель получилась такой плохой.
 
 Больше всего Норио Ога беспокоило то, почему Хэйтаро Накадзима скрывал от него столь важную информацию. После того как этот китаец вложил деньги в AIWA, Хэйтаро Накадзима сразу же представил новый продукт. Это означало, что у AIWA было более одного продукта. Если эта компания продолжит внедрять более качественные плееры в следующем году, то лидером рынка в индустрии Walkman больше не будет Sony.
 
 Если это действительно произойдет, то для Норио Оги это станет катастрофой. Нынешний президент купил Colombia Pictures и привел компанию в убыток. Многие люди хотели, чтобы он взял на себя эту должность. Как акционер Sony, он имел большие шансы.
 
 Но если позиция Sony Walkman в качестве лидера рынка пошатнётся, то Норио Ога, который предложил продать акции AIWA, врятли сумеет сохранить хотя бы свою должность вице-президента!
 
 Нет. AIWA не может продолжать расти. Они должны подавить ее, но позволить продолжать помогать Sony отгонять других конкурентов!
 
 Норио Ога сосредоточился на совместном проекте с Nintendo и пренебрег рынком Walkman. Если бы он поступил иначе, то не позволил бы айве развиваться так быстро!
 
 Норио Ога вдруг вспомнил, почему он продал акции AIWA и почему совет директоров на это согласился. А ведь все дело было в том, что айва была по уши в долгах. Они более чем в 10 раз превышали рыночную стоимость компании!
 
 В прошлом именно из-за Sony банки не гонялись за AIWA, требуя погасить долга. Но теперь пришло время это сделать.
 
 Без финансовых средств AIWA не сможет закупать производственные материалы, и их рост остановится.
 
 Ничего хорошего от конкуренции с Sony вы не получите!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/801112
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 Последний продукт AIWA был недавно представлен на рынке и сразу хорошо себя зарекомендовал. Он занимал 40% доли внутреннего рынка, да и на внешнем рынке продажи тоже шли очень хорошо. Они продолжали расти день ото дня.
 
 Особенно это касалось китайского рынка. Гонконгская компания Aiwa передала Хэйтаро, что Sony там почти не продаётся. На Тайване, в Макао и Гонконге бренд Aiwa Walkman был номером один по продажам плееров.
 
 Хэйтаро Накадзима считал, что если немного позже он представит ещё более качественный Walkman, компания достигнет небывалых высот! В этом году продажи наверняка дойдут до 10 миллионов единиц! Это была его цель!
 
 Он считал, что плееры Walkman станут классикой и войдут в историю. Он мечтал о том, что Aiwa Walkman обгонит не только Sony, но и все другие бренды!
 
 Когда это произойдёт, он начнёт продавать аналогичные качественные продукты, чтобы повысить не только продажи, но и цены. Таким образом, будет больше прибыли!
 
 Может быть, в следующем году он даже сможет погасить все долги компании. В конце концов, ее прибыль была больше 300 иен за каждый проданный плеер. Из-за того, что AIWA построила несколько заводов по всему миру, их общий долг составлял более 8 миллиардов иен. А главными кредиторами были банки и Sony.
 
 Как только производство и продажи AIWA достигнут более высокого уровня, AIWA станет лидером рынка!
 
 Хэйтаро Накадзима был уверен, что для достижения этой цели ему потребуется еще 4-5 лет. После того как Sony продала акции AIWA, он решил, что ему понадобится больше времени, но уже сегодня он понимал, что может достичь всех своих целей за 3 года!
 
 Хахаха, компания Sony, Норио Ога, вы ещё пожалеете о продаже Aiwa!
 
 “Президент, пришли несколько человек из банка. Судя по всему, они, жаждут погашения кредита.”
 
 А? Кредита? Но мы ведь укладываемся в срок, почему они пришли? Я плачу проценты каждый месяц. Хотя два года назад я не погасил несколько платежей, в этом году я старательно за этим следил. Зачем они пришли?
 
 “Отведи их в конференц-зал.”
 
 При одном только взгляде на этих людей, у Хэйтаро Накадзимы возникло дурное предчувствие. Почему здесь собрались все его кредиторы? Чего они хотят?
 
 “Что привело вас всех сюда?”- Накадзима сел, не переставая улыбаться.
 
 “Президент Хэйтаро, я слышал, что продажи айвы в последнее время идут очень хорошо. А вот наш банк столкнулся с некоторыми финансовыми трудностями. Вы и сами должны знать, что экономика приходит в упадок. Вы сможете погасить долги айвы пораньше?”-Спросил один из представителей банка.
 
 Хэйтаро Накадзима ответил ему с невозмутимым лицом: "господин Ватанабэ, что все это значит? Мне еще не пришло время возвращать долги. Почему я должен делать это раньше времени? Я плачу проценты каждый месяц.”
 
 Хэйтаро Накадзима никак не ожидал, что его кредиторы выдвинут такие требования. AIWA еще не расширила производство, и если он погасит долги, у компании не останется средств для работы.
 
 “Президент Хэйтаро, у нас самих нет выбора. Не могли бы вы хотя бы частично заплатить долг, чтобы я мог отчитаться перед своими боссами?”
 
 “Боюсь, что нет. Согласно кредитному договору, я могу отказаться от каких-либо выплат. Все вы должны знать, как моя компания провела первую половину этого года. Мы действительно хорошо поработали. Судя по прогнозам, продажи должны превысить 10 миллионов единиц! Если у ваших банков возникнут проблемы, я могу пообещать вам, что уже в следующем году верну все кредиты. Это ведь не должно быть проблемой, верно? Если вы будете настаивать на том, чтобы я погасил кредиты сейчас, то у айвы не останется достаточно средств, чтобы нормально функционировать, и у нас возникнут проблемы с денежными потоками!”
 
 Представители банка переглянулись. “Президент Хэйтаро, если вы хотите поговорить о кредитном соглашении, то давайте”, - сказал Ватанабэ после некоторых раздумий.
 
 “В марте, два года назад, вы уплатили проценты на 3 дня позже. В мае того же года на 8 дней. В феврале, июне и ноябре все ваши платежи были с опозданием. Согласно контракту, мы имеем право попросить вас погасить кредиты раньше. Если вы откажетесь, то мы обратимся в суд и заморозим счет вашей компании. К тому же мы получили право выставить на аукцион все ваши активы в счёт долга!”
 
 Хэйтаро Накадзима яростно вскочил со стула: "что вы все пытаетесь сделать?”
 
 Неужели эти люди сошли с ума? Заморозить счет компании и наложить арест на ее активы? Сколько могут стоить эти активы? Даже если они продадут все, что только можно, они все равно не смогут погасить все кредиты. Если они дадут айве срок в 1 или 2 года, то компания сможет заплатить все, включая высокие проценты. Эти люди пытались вынудить айву закрыться!
 
 “Кхкх... Президент Хэйтаро, мы могли сделать это еще в прошлом году, но знаете ли вы, почему мы этого не делали? Потому что основным акционером вашей компании являлся Sony. Но теперь Sony продала все ваши акции. Но если вы готовы использовать акции вашей компании в качестве залога или сможете найти крупную корпорацию, которая выступит гарантом, мы не будем настаивать на погашении долга.”
 
 Глаза Хэйтаро Накадзимы сузились. Наконец он понял, что происходит. Эти люди заметили, что айва теперь хорошо развивается, и хотели урвать свою долю прибыли.
 
 Хэйтаро Накадзима подозревал, что приезд всех представителей банка был запланирован заранее. В этом надо винить Сони!
 
 Sony никогда не станет гарантом AIWA, если AIWA не перепродаст свои акции Sony. Таким образом, Sony вернет себе контроль над AIWA, а Хэйтаро будет получать меньшие проценты. Он никогда на это не согласился!
 
 Ах да. У AIWA ведь есть акционер. Китайский контролирующий акционер. Хэйтаро Накадзима должен обсудить с ним этот вопрос.
 
 “Пожалуйста, уходите. Я подумаю над тем, что вы предложили и объявлю своё решение.”-Сказал Хэйтаро Накадзима.
 
 “Президент Хэйтаро, пожалуйста, поторопитесь, мы можем дать вам только 3 дня. Если вы не успеете, то будет поздно пытаться что-то исправить!”
 
 Хэйтаро Накадзима кипел от злости, когда эти люди уходили.
 
 ……
 
 “Хммм... Ладно. Я знаю. Какой размер долгов перед банками? В долларах США. Я могу перевести некоторую сумму на счёт айвы. Часть денег можно будет направить на погашение долгов, а остальную вложить в компанию. Исходя из нашего соглашения, ты провалился в качестве президента. Я не буду снимать тебя с должности, но в качестве наказания разбавлю акции на 10%.”
 
 "Общий долг перед банками составляет 5 миллиардов иен. Исходя из текущего курса обмена валют, это около 400 миллионов долларов США.”-Сказал Хэйтаро Накадзима.
 
 Даже если его акции заберёт Фэн Ю, он все равно останется вторым акционером и президентом компании. Это было лучше, чем позволить злостным банкирам получить акции AIWA. Хэйтаро Накадзима нив коем случае не хотел, чтобы его снова контролировала Sony.
 
 Но ведь это 400 миллионов долларов. Неужели у Фэн Юя так много наличных денег?
 
 “Хорошо. Завтра приезжай в Пекин со своим адвокатом, чтобы подписать контракт. Я оплачу все долги!”
 
 Фэн Ю улыбался, заканчивая разговор. Это была прекрасная возможность. Теперь у него ещё больше акций AIWA. Через 1 или 2 года они принесут ему десятки миллионов долларов прибыли!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/801113
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 На следующий вечер в отдельном кабинете ресторана встретились Фэн Ю, Хэйтаро Накадзима, его адвокат и Уилсон. Они просматривали несколько копий контрактов.
 
 Один из них заключался в том, что Фэн Ю ссужал деньги айве. Между тем, это был не низкопроцентный кредит. Процентная ставка была установлена на максимальном уровне, разрешенном законом.
 
 Другой контракт был о том, что Фэн Ю вложил в AIWA определенную сумму денег в обмен на акции. Это были акции Хэйтаро Накадзимы. Теперь у него было 10%, а не 13%.
 
 Поскольку оба адвоката выступали в качестве свидетелей, они быстро подписали контракты. Фэн Ю также передал Хэйтаро Накадзиме два чека HSBC.
 
 “Мистер Хэйтаро, я доверил вам айву. У меня нет слишком больших требований к этой компании. Но я не хочу, чтобы подобное повторилось снова. Если вы продолжите совершать такие ошибки, то, в соответствии с нашим соглашением, я смогу принудительно выкупить ваши акции и вышвырнуть вас из айвы!”
 
 Хэйтаро Накадзима отвесил Фэн Юю 90-градусный поклон и сказал: “господин Фэн, мне очень жаль, и я обещаю вам, что этого больше не повторится. Я не позволю айве снова столкнуться с такими трудностями. Несмотря на то, что компания все еще должна Sony более 3 миллиардов иен, никаких проблем с этим кредитным соглашением не будем. Нам требуется всего лишь выплачивать Сони проценты каждый год, и полностью погасить кредит-в течение 3-х лет.”
 
 Когда Sony владела контрольным пакетом акций AIWA, это кредитное соглашение не было таким строгим.
 
 Но теперь, если AIWA не сможет расплатиться с Sony, то компания может забрать себе технологии и бренд AIWA. Представители Sony понимали, что это очень хорошая сделка. У AIWA было много лучших электронных технологий, чем у Sony.
 
 Фэн Ю кивнул: "это хорошо. Я инвестирую в эту компанию и позволяю тебе управлять ею. Это показывает, что я тебе доверяю. Sony не согласна с твоей бизнес-стратегией создания нескольких заводов по всему миру, но я согласен. Я также согласен с твоими планами развития Walkman. Надеюсь, ты меня не подведёшь.”
 
 “Пожалуйста, не беспокойтесь, Мистер Фен. Я обязательно буду хорошо управлять компанией и добьюсь выдающихся результатов!”
 
 ……
 
 Через 3 дня все представители банков снова пришли в офис AIWA. При встрече с Хэйтаро Накадзимой у всех тут же появилось высокомерное выражение на лице.
 
 Они считали, что у Накадзимы было только два варианта. Либо продать им акции AIWA. Либо продать акции AIWA компании Sony.
 
 Они были уверены, что Хэйтаро Накадзима не в состоянии погасить кредиты. Если AIWA захочет это сделать, то компании придется продать свои заводы, акции и технологии. Согласно соглашению между AIWA и Sony, технологии AIWA могут быть проданы только Sony.
 
 Sony была главным акционером одного из банков, который присутствовал в офисе AIWA. Представителем этого банка был Ватанабэ Итиро. Именно он попросил все банки прийти и потребовать погашения кредитов.
 
 Айва начала развиваться? Они так не думали. Sony использует ерундовые трюки, и с айвой будет покончено. Кроме банка Ватанабэ Итиро, остальные не хотели себе акции AIWA. Все, что им было нужно, -это погашение кредитов.
 
 Но сегодня, похоже, все пойдёт не по их плану.
 
 “Президент Хэйтаро, каково ваше решение?”-Спросил Ватанабэ Итиро с надменным выражением лица.
 
 Ему все равно, что Хэйтаро Накадзима был им недоволен. Разве он может вернуть все свои долги? Если нет, то ему придется согласиться на их условия! Как всемогущая Sony может проиграть компании, которая ранее принадлежала ей самой?
 
 “Я уже все решил.”-ответил хэйтаро Накадзима.
 
 “Итак, президент Хэйтаро, вы собираетесь продать свои акции нашим банкам или есть какая-нибудь компания, которая согласна выступить вашим гарантом? Например, Sony?”-Спросил Ватанабэ Итиро.
 
 “Нет. Я верну все кредиты!”
 
 “что? Вы хотите погасить кредиты?”-Ватанабэ Итиро резко сел прямо. Ему показалось, что у него начались галлюцинации. Хэйтаро Накадзима собирался погасить все свои долги?
 
 “Совершенно верно. Я верну все кредиты. Раз уж вы все здесь собрались, давайте подсчитаем, сколько я должен вашим банкам. Проценты и основную сумму долга. О, я заплачу долларами США. Пожалуйста, поторопитесь, так как обменные курсы меняются каждую минуту.”
 
 Хэйтаро Накадзима сидел на диване, глядя на потрясенное лицо Ватанабэ Итиро. Он чувствовал себя просто прекрасно.
 
 Хм! Вы думаете, я не знаю, что именно Sony спровоцировала всех вас прийти сюда? Вы думаете, что я уступлю вам? Это невозможно! С того дня, как Sony продала акции AIWA, не сказав мне об этом, я поклялся, что заставлю их об этом пожалеть!
 
 А теперь и вас всех. Вы хотели воспользоваться мной и моей компанией? Мечтайте дальше!
 
 “Президент Хэйтаро, вы все тщательно обдумали? Вы должны нам 5 миллиардов иен. 5 миллиардов иен!”-Закричал Ватанабэ Итиро.
 
 “Я знаю. Моя компания только что получила определенную сумму денег. Даже если бы получилось больше 5 миллиардов иен, я все равно бы с вами расплатился. Это чек от HSBC. Можете проверить его подлинность.”
 
 Ватанабэ Итиро посмотрел на чеки в руке Хэйтаро Накадзимы. Их было несколько. Цифра, указанная в первом чеке, составляла 400 миллионов долларов!
 
 Кто это был? Кто дал Хэйтаро Накадзиме столько денег?
 
 Все представители банков сожалели о своих действиях. Если кто-то решился вложить в айву столько денег, то ее финансовые проблемы закончились. Это означает,что AIWA будет преуспевать на рынке Walkman, а банки потеряют огромные проценты. К тому же они лишились потенциального состоятельного клиента.
 
 ……
 
 “Что ты сказал? Айва погасила все кредиты в банках? Невозможно. У них нет столько денег!”-Закричал в трубку Норио Ога, чуть не разбив телефон.
 
 Невозможно. Это было просто невозможно. 5 миллиардов иен. Даже если айва перестанет платить своим поставщикам, то все равно не сможет собрать такую сумму. Если только кто-то не вложил деньги в эту компанию!
 
 Ни с того ни с сего ему на ум пришел один китаец. Тот самый молодой человек, который купил у него акции айвы.
 
 Когда этот молодой парень покупал акции AIWA, он быстро и легко нашёл крупную сумму денег. Может быть, он также легко мог найти 5 миллиардов иен, чтобы расплатиться с банками? Если у AIWA не было проблем с финансами, то с их технологиями и текущими каналами продаж Sony Walkman просто исчезнет с рынка!
 
 В прошлом Sony помогала AIWA и создала альянс, чтобы помешать другим конкурентам выйти на рынок Walkman. Они отлично преуспели, продолжая держать конкурентов подальше от этой отрасли.
 
 Компания Sony и представить себе не могла, что AIWA, которой они помогали в прошлом, выросла до такого уровня, что может угрожать позиции Sony как лидера рынка. Теперь Норио Ога уже жалел о своём решении.
 
 Ему не следовало продавать акции айвы. Теперь Sony может только разорвать свой союз с этой компанией!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/801114
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 Наступило начало августа, и продажи AIWA достигли нового пика. С появлением на рынке нового продукта их рыночная доля стала еще больше. Угроза для Sony, в свою очередь, стала ещё существенней.
 
 Норио Ога уже предложил Совету директоров прекратить союз с айвой. Таким образом, они смогли бы остановить ее дальнейший рост.
 
 Их альянс был создан для того, чтобы установить отраслевые стандарты для рынка, производства и совместного использования каналов сбыта, транспортировки, сырья, технологий и установления цен.
 
 У Sony было преимущество в этом альянсе. В течение последних двух лет Sony, можно сказать, тащила айву за собой. В этом году AIWA была уже наравне с Sony. Тогда что будет в следующем? AIWA обгонит Sony?
 
 Несмотря на прекращение их союзного соглашения, Sony понесет некоторые потери и даст возможность своим конкурентам, таким как Panasonic, расти. Но все это было не важно и могло даже не произойти. Самое главное сейчас было то, что Aiwa слишком быстро развивалась и представляла для них угрозу.
 
 Совет директоров обсудил предложение Норио Ога, и в конце концов принял решение сначала посоветоваться с айвой. Если айва не уступит им, то они прекратят свой союз и начнут использовать другие меры!
 
 Несмотря на то, что Walkman занимал значительную долю доходов Sony, компания работала и с другими продуктами. Они могли позволить себе одно убыточное предприятие. Но у айвы все обстояла иначе. Эта компания продавала только Walkman и сопутствующие товары. Как только эта отрасль будет поражена, AIWA вернётся к убыткам и куче долгов.
 
 ……
 
 “Что ты сказал? Sony хочет прекратить действие этого альянса?”-Фэн Юю позвонил Хэйтаро Накадзима. Фэн Ю нахмурился, поскольку он никак не ожидал, что представили Sony будут вести себя настолько бесстыдно!
 
 Однако именно Sony положила начало этому альянсу, и AIWA в то время все еще принадлежала им. Именно поэтому условия были выгодными для них, и Sony не нужно было платить никаких компенсаций за нарушение соглашения.
 
 Однако это очень сильно повлияет на Aiwa. Хотя компании не придётся начинать с нуля, ведь их каналы продаж уже настроены, себестоимость производства все таки увеличится, а прибыль значительно сократится.
 
 Хэйтаро Накадзима был очень этим удручен. Он не ожидал такой подставы. Это был обоюдоострый меч, и Sony были готова пойти на потери, лишь бы остановить развитие конкурента.
 
 "Если Sony прекратит альянс, то мы сможем продолжать использовать их канал продаж?”
 
 “Да. Но перевозки, продажи, производство, склады, затраты на НИОКР и все остальное увеличится. Особенно будет трудно разработать новые продукты. Это значительно снизит наши доходы и продажи.”-Сказал хэйтаро Накадзима.
 
 “Хорошо, тогда может у у нас есть собственные каналы связи? Как это повлияет на Sony?”
 
 “Да, есть. Например, наши заводы по всему миру обогнали Sony, а наши технологии Ramp;D лучше, чем у них. Кроме того, на азиатском рынке, благодаря гонконгской компании Aiwa, мы имеем более чем 50% доли рынка в регионе. Раньше это был рынок Sony.”
 
 Фэн Ю все рассчитал. Sony заплатила немалую цену, разорвав этот союз. Судя по всему, рост AIWA сильно угрожает их компании.
 
 В своей прошлой жизни Фэн Ю уже видел подобные вещи. Многие компании из одной и той же отрасли создавали альянсы для совместного использования ресурсов. Но как только одна из сторон понимала, что не получает от коалиции максимальной отдачи, соглашение тут же расторгалось.
 
 В конце концов, все вертелось вокруг прибыли. В бизнесе нет ни врагов, ни друзей. Есть только прибыль.
 
 Так как Sony вела себя столь бесстыдно, Фэн Ю решил играть по их же правилам. В любом случае, AIWA разовьётся и рано или поздно будет конкурировать с Sony. Фэн Ю чувствовал, что его компания станет будущим монополистом электронной промышленности. Как Aiwa может проиграть Sony на рынке Walkman?
 
 Вы хотите разорвать наш союз? Тогда знайте, что вы потеряете намного больше, чем айва!
 
 В следующем году электроника Sony будет поражена еще одним ударом. Их совместный проект с Nintendo провалится и Sony понесет убытки на рынке видеоигр. Nintendo получит в свои руки все преимущества.
 
 Sony решила отделиться от AIWA даже не подозревая, что в будущем с ними точно также поступит Nintendo.
 
 Конечно, через два года Sony разработает свой собственный флагманский продукт для видеоигр, игровую приставку. Однако сколько она потеряет за эти два года? А если Aiwa ещё и предложит Nintendo поработать вместе?
 
 Что есть у айвы на данный момент? Технологии и рынок. Может быть, в области исследований и разработок консолей для видеоигр AIWA была не так уж и хорошо. Но у неё был китайский рынок. Фэн Ю верил, что через год AIWA станет лидером на всем рынке электроники Китая!
 
 Продукты Nintendo, в свою очередь, чрезвычайно популярны во всем мире. Однако в Китае они развивались медленно, но вовсе не потому, что их продукция была некачественной. Всему мешало пиратство и подделки.
 
 Консоль Nintendo была довольно прибыльной, но ещё выгоднее было продавать игровые кассеты. В Китае в этом году тоже выпустили приставку, которая была намного дешевле, но в то же время совместима с играми Nintendo. Nintendo не смогла проникнуть на китайский рынок видеоигр именно по этой причине.
 
 Но пока что эта консоль только набирала популярность, и еще не достигла того пика, который произойдёт в последующие годы. Она пользовалась популярность, потому что была дешевой и ее рекламировали на CCTV. Еще через 2 года ее прорекламирует сам Джеки Чан, и тогда она займет позицию игровой консоли номер один в Китае.
 
 Однако в этой жизни Фэн Ю не даст им такого шанса. Лучшей компанией может стать только AIWA!
 
 Фэн Ю попросил Хэйтаро Накадзиму поговорить с президентом Nintendo о сотрудничестве и совместном развитии китайского рынка. Nintendo, возможно, сейчас на это и не согласится, но когда AIWA станет китайским брендом электроники номер один, они наверняка пожалеют.
 
 Теперь Фэн Ю хотел сделать AIWA брендом электроники номер один в Китае. Тогда, в первую очередь, он должен вытеснить Sony!
 
 ...
 
 “Вы слышали новость о том, что кто-то из высшего руководства оскорбляет Китай? Черт. Он думают, что сейчас у нас дела обстоят так же, как несколько десятилетий назад? Ведь даже тогда, когда японцы вторглись в Китай, мы их изгнали. Почему они еще смеют быть такими высокомерными!”
 
 “А? Этих японцев-слишком много. Стоит ли нам протестовать?”
 
 “Протестовать? Я слышал, что Sony хочет выйти на китайский рынок. Они хотят остановить развитие нашей электронной промышленности. Мы должны бойкотировать продукты Sony, чтобы они просто пылились на полках магазинов!”
 
 “Да. Так и сделаем. Мы будем бойкотировать продукцию Sony и изгоним эту компанию из Китая!”
 
 На улице Фэн Ю услышал разговор двух молодых людей. Он только улыбнулся. Нынешняя молодежь была слишком ксенофобна. Он всего то попросил своих дилеров распространить один слух в школах их региона, как они тут же его подхватили.
 
 Целевым сегментом Sony были как раз таки эти молодые люди. Но теперь даже они собрались ее бойкотировать. Sony просто не выживет в Китае!
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 Бах!
 
 Норио Ога швырнул чашку на пол и она разбилась вдребезги.
 
 “Что ты сказал? Все китайские дилеры хотят вернуть наши товары? Это так ты управляешь китайским рынком? Я понимаю, что наши продажи могут падать, но теперь они станут нулевыми?”
 
 Человек, отвечающий за китайский рынок, опустил голову и слегка задрожал. Его назначили развивать это направление, но по определенному ряду причин он не смог добиться успеха. Однако в долгосрочной перспективе он сможет помочь Sony увеличить прибыль.
 
 Он думал, что станет героем Sony и, возможно, даже сможет продвинуться в высшее руководство. Просто он и представить себе не мог, что проиграет в войне за рынок Китая!
 
 В августе он стал его кошмаром!
 
 На самом деле продажи Sony упали не именно тогда. Компания ещё раньше столкнулась с убытками. Кроме того, все их дилеры заявили, что больше не будут заказывать у них продукцию на сентябрь. Они даже выразили желание вернуть продукцию Sony обратно, что было вполне возможно в соответствии с их контрактами.
 
 Ранее этот ответственный человек включил термин "возврат товара" в свой контракт, потому что ни один дилер не хотел продавать продукцию Sony Walkman. Но на тот момент у Sony не было никаких конкурентов. Он всего лишь хотел, чтобы дилеры увидели преимущество и продолжили с ним работать.
 
 Все это время все шло гладко. Однако внезапно появились непонятные слухи, которые утверждали, что высшее руководство Sony оскорбило Китай. Это заставило китайцев бойкотировать их продукцию. Пострадали и другие японские товары.
 
 Но все это не имело к нему никакого отношения. Это не он оскорбил Китай. Однако он не отреагировал достаточно быстро, чтобы остановить эти слухи и позволил этому инциденту дальше пагубно влиять на дела компании.
 
 Если слух распространился так быстро, значит, за ним кто-то стоит. Этот человек должен обладать значительным влиянием.
 
 Точно. Я ведь могу переложить всю вину на айву!
 
 “Президент Норио, я провел расследование случившегося. За этим инцидентом кто-то стоит. Наверняка это Aiwa!”
 
 “Ты уверен?”
 
 “Да!”
 
 На самом деле он не был уверен. Он просто хотел переложить вину на кого-то другого, и, неожиданно для самого себя, переложил ее на настоящего преступника.
 
 “Ты останешься здесь и подумаешь над тем, как нам решить эту проблему. Я доложу о случившемся президенту компании. А мы с тобой поговорим позже!”
 
 Этот инцидент разошёлся по всей компании Sony. Заявления их высшего руководства даже опубликовали в японской газете. Но все, что использовалось в статье, было вырвано из контекста. Никто не хотел оскорбить Китай, однако люди уже не хотели слушать объяснения.
 
 Все произошло слишком быстро. Китайцы бойкотировали не только продукцию Sony, но и другие японские продукты.
 
 Самым неприятным для Sony было то, что люди из Министерства иностранных дел позвонили им и сделали выговор за порчу имиджа страны.
 
 Япония в это время пыталась наладить дипломатические отношения с Китаем. Хотя у них, конечно, был не медовый месяц, отношения между двумя странами несколько улучшились. Но это инцидент, спровоцированный Sony, привел к тому, что китайцы начали бойкотировать все японские продукты. Это оказало огромное влияние на экономику страны!
 
 Япония пыталась выйти на китайский рынок последние несколько лет. Китайский рынок имел решающее значение для восстановления их экономики, но теперь, все усилия, которые приложила Япония прошли впустую!
 
 Президент Sony объяснил чиновникам Министерства иностранных дел, что Sony не оскорбляла Китай. Высший управленческий персонал просто выразил мнение, что китайская электронная промышленность отстала от Sony более чем на 10 лет. Это была чистая правда. Что плохого в том, что Китай никогда не сможет догнать Sony?
 
 Для Sony было прекрасно иметь уверенность в себе. Но представители компании не должна вести себя столь высокомерно. Sony пришлось заплатить хорошую цену за это заявление.
 
 В конце концов Sony уволила человека, сказавшего это, чтобы попытаться исправить ситуацию. Несмотря ни на что, компания не хотела отказываться от китайского рынка.
 
 Однако они недооценили китайскую ярость. Даже после того, как Sony уволила этого человека и извинилась в газетах, китайцы не успокоились.
 
 Бойкот в отношении других японских товаров уже был не таким жестоким. Просто другие бренды начали предлагать скидки и акции в попытке спасти ситуацию. Sony тоже сделала то же самое, но это не помогло. Китайцы даже стали злиться на тех людей, которые использовали продукты этой компании. Им было все равно, как давно человек их приобрёл.
 
 Фэн Ю всего лишь хотел пробудить в народе эмоции и бойкотировать Sony. Он не ожидал, что все дойдёт до того, что это коснётся всех японских брендов.
 
 Этот инцидент даже попал в Министерство иностранных дел. Но это все еще была вина Японии, ведь все, что сделал Китай, это посоветовал общественности быть рациональной. Китайское правительство на самом деле никак не останавливало народ от бойкота японской продукции.
 
 У Японии не было иного выбора, кроме как предоставить Китаю некоторые преимущества. Что же касается того человека, который пустил этот слух, он никого не волновал.
 
 Фэн Ю подумал, что при отсутствии интернета и распространения только со стороны дилеров, эффект будет не таким серьезным. Но, учитывая то, что многие старые китайские солдаты, сражавшиеся против японцев, все ещё были еще живы, ситуация превзошла все его ожидания!
 
 Эти дилеры тоже были совсем не глупыми. Они напечатали баннер с надписью “Aiwa Walkman, компания, принадлежащая китайцам!”
 
 Этот баннер, в сочетании с анти-японским настроением, создал значительное увеличение продажи плееров. Для айвы монополизация китайского рынка была лишь вопросом времени.
 
 В то же время некоторые китайские компании начали использовать надпись “Сделано в Китае”, чтобы надавить на патриотические чувства людей ради повышения узнаваемости своего бренда и увеличения продаж.
 
 Среди этих предприятий было много контрафактной продукции. Торговцы просто хотели воспользоваться этой возможностью, чтобы заработать немного денег. Если их поймают, то тут же посадят в тюрьму. Но те, кого не поймают, заработают кучу денег!
 
 Некоторые "умные" люди даже покупали Sony Walkman по низким ценам, а затем меняли логотип и перепродавали их.
 
 Sony могла только смириться со своей судьбой. Все было бесполезно. Если они решат забрать обратно свою продукцию из Китая, стоимость транспортировки будет высокой. Walkman от Sony продавался по всему миру. К тому же те плееры, которые продавались в Китае, были довольно старыми, и даже если их отправить в другие страны, никто их не купит. Почему бы не попробовать продать их по низким ценам в Китае и не попытаться минимизировать свои потери.
 
 Норио Ога вызвал к себе Хэйтаро Накадзиму. Он хотел помириться с Aiwa и снова заключить союз. Он нуждался в помощи этой компании, чтобы улучшить имидж Sony в Китае. Но Хэйтаро Накадзима решительно отверг его!
 
 Когда я умолял тебя сохранить наш альянс, ты меня послушал? Кроме того, контролирующий акционер AIWA, Фэн Ю, сказал, что рассматривает Sony как своего главного конкурента, и никогда не будет работать с такой компанией!
 
 Фэн Ю видел, что Sony начала снижать цены на свою продукцию. Он понимал, что они ему проиграли.
 
 Ха! Это же Китай. Это моя родная земля! Здесь вы точно не сможете меня победить!
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 Sony страдали, а Фэн Ю был в прекрасном настроении.
 
 Время летело очень быстро, и вскоре он уже паковал свой багаж и готовился к переезду в Пекин. У него вот-вот должна была начаться учеба.
 
 Во время каникул в его районе несколько раз запускали фейерверки. Семьи закатывали праздники в честь того, что их дети поступили в университеты. Они хотели объявить на всю округу, что их дети уезжают в университеты и в будущем станут чиновниками!
 
 Как сын главы округа, Вэнь Дунузюнь не опозорил своего отца. Он поступил в Пекинский технологический университет без вступительных экзаменов. Он был одним из немногих, как Фэн Ю, Ли На и Лю кун.
 
 Лю Кун был лучшим студентом, и ему не нужна была никакая помощь в поступлении. С его результатами он легко получил место в Университете Хуацин. Лучший студент номер 2, набравший на 3 балла меньше, чем он, поступил в тот же университет, что и его одноклассник.
 
 Директор третьей средней школы гордился собой. В этом году в вузы поступило больше студентов, чем раньше, а Летний лагерь Советского Союза станет постоянным событием в его школе. В будущем все больше студентов смогут получать места в университетах.
 
 Именно по этой причине он дал Фэн Юю и его друзьям звание почетных учеников.
 
 Во время каникул Фэн Ю был очень занят, пока Вэнь Дунцзюнь, Ли На и остальные наслаждались отдыхом. Они уехали в родной город или навещали своих родственников. Их родители гордились ими и хотели показать всем своим знакомым, насколько способными были их дети.
 
 Выставляя напоказ способности своих детей, они чувствовали себя просто прекрасно!
 
 Это было знаменательное событие для всего округа. Район даже арендовал автобусы, чтобы отправить студентов и их семьи в Бин. Некоторые из студентов поступили в университеты этого города. А те, кто попал в другие университеты, должны были сесть на поезд на железнодорожном вокзале.
 
 В эту эпоху, хотя дети были более независимы, чем в последующие годы, в первый раз родители все равно ездили в университеты вместе со своими детьми. Они считали университетское образование особенно важным, и, в то же время могли воспользоваться возможностью посетить новый город.
 
 На вокзале стояли мать Вэнь Дунцзюня, отец Ли На и родители Лю Куна. Единственным человеком, который ехал в город Бин один, был Фэн Ю.
 
 Фэн Синтай сказал, что в Пекине нет ничего интересного и там очень людно. Даже если бы у него было время, он бы предпочёл съездить в менее людный город. В прошлом году он уже побывал в Пекине на Азиатских играх и посетил все туристические достопримечательности. На этот раз он не пойдет туда со своим сыном. Ему, как никак, нужно следить за расширением своей фабрики.
 
 Кроме того, его сын уже далеко не в первый раз ехал в Пекин. Фэн Ю был взрослым и мог справиться с этим сам. К тому же с ним ехало много друзей.
 
 Фэн Ю купил участок земли на окраине города Шэньян, чтобы построить ферму Тянь Пэн и фабрику пищевой промышленности Тай Хуа. Строительство завода шло быстро, но Фэн Синтай хотел лично проследить за установкой оборудования.
 
 Не берите в голову. Раз уж его отцу это так нравится, пускай. К тому же он сможет свозить свою жену в Шэньян на каникулы. Это было хорошее место для отдыха.
 
 “Донжун, это билеты для тебя и тети. Лю Кун, это тебе и твоим родителям...”
 
 Управляющий железнодорожной станцией передавал им пачку билетов.
 
 “Сяо Ю, твоя семья уникальна. Ты знаешь даже управляющего железнодорожной станцией. В эти билеты включены спальные места.”-Сказал отец Лю Куна.
 
 “Управляющий железнодорожной станцией-однокурсник моего шурина. Мы прибудем в Пекин завтра утром. Обратные билеты тоже уже куплены. Как только мы доберемся до Пекина, вам их отдадут.”
 
 Управляющий железной дорогой не был одноклассником его шурина. Просто у Tai Hua Trading были деловые связи с железнодорожной станцией, поэтому Фэн Ю без проблем достал эти билеты.
 
 Более дюжины студентов в сопровождении членов семей прошли через экспресс-полосу и сели в поезд раньше обычного.
 
 Все были удивлены тому, что им не пришлось стоять в очереди. Это было великолепно. У семьи Фэн действительно хорошие связи.
 
 В группе был только один человек, который был не счастлив. Он заметил, что Фэн Ю обращается с его дочерью лучше, чем с остальными. Он даже помог ей донести багаж.
 
 Этот парень интересовался моей дочерью? Размышлял в глубине души старый Ли.
 
 Если бы его дочь не поступила в университет, то она была бы в подходящем возрасте для свиданий. Но теперь она будет учиться, ведь в будущем ей нужно содержать семью. А что, если она завяжет с кем-нибудь отношения и забросит учебу?
 
 Эта семья, конечно, очень богата, но все же этот ребенок недостаточно хорош для моей дочери. Сын начальника фермерского отдела был бы для неё идеальным вариантом. Нужно ей об этом напомнить.
 
 Если бы Фэн Ю знал, о чем думает отец Ли На, его бы вырвало кровью. Даже будучи миллиардером, я не могу сравниться с сыном начальника фермерского отдела? На моей фабрике работает несколько тысяч рабочих, а после того, как построят новые фабрики, на меня будут работать десятки тысяч рабочих. О чем вы только думаете?
 
 Фэн Ю подобрал отличные места. Все сидели в одном вагоне. Погрузив весь багаж, он присел отдохнуть на нижнюю койку.
 
 Черт. Это всего лишь поступление в университет в Пекине. Была ли необходимость брать с собой такой огромный багаж?
 
 Ладно. В наше время все пытаются экономить деньги любым путей.
 
 Через некоторое время в поезд начали садиться остальные пассажиры. Из окна Фэн Ю смотрел на толпу, спешащую к поезду. Большинство были студентами, возвращающимися в свои школы.
 
 Когда его одноклассники увидели толпу, они тут же обрадовались, что им удалось сесть на поезд раньше времени.
 
 Фэн Ю посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Он казался удрученным.
 
 “Что случилось? Ты недоволен тем, что будешь учиться в Пекине?”
 
 Вэнь Дунцзюнь ответил с кислым лицом: "о чем ты? Просто здесь слишком людно.”
 
 А? Какая тебе разница? Ты беспокоишься о Чжан Хань? С чего бы... она ведь прилетит в Пекин.
 
 “Мы еще не отобедали. Нам ведь дадут обед, даже несмотря на такую большую толпу?”-спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 Фэн Ю пристально на него посмотрел. Черт, ты так опечалился из-за едя?
 
 Что... Он думает только о еде. Он ведь ел в последний раз в 3 часа дня?
 
 Фэн Юю очень захотелось крикнуть матери Вэнь Дунцзюня: "тетя, пожалуйста, присмотрите за Дунцзюнем. Он пытается съесть простыни!”
 
 “Я захватил с собой немного колбасы и хлеба. Ты не останешься голодным. Кроме того, вагон с едой находится рядом с нашим. Тебе наверняка принесут обед! Пойдем, я взял с собой игральные карты. Надо найти с кем поиграть людей.”
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь услышал об игре в карты, выражение его лица тут же изменилось. Он взволнованно сказал: "Пойдем, поиграем с Лю Куном. Мы объединим усилия и победим этого лучшего студента провинции!”
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 В Пекине нашелся человек, который пришел передать Фэн Юю обратные билеты. Тот, в свою очередь, раздал их членам семей всех студентов.
 
 “Сяо Фэн, ты должен ехать в свой университет.”-Сказал отец Ли На.
 
 “Дядя Ли, я никуда не тороплюсь. У вас огромный багаж, а у меня только один чемодан. Почему бы мне сначала не проводить вас всех в университет Ли На?”-спросил Фэн Ю и помог своей подружке донести багаж до автобуса, который направлялся в Пекинский педагогический университет.
 
 Университеты в Пекине стали гораздо лучше. Они даже организовывали транспорт, который забирал студентов с железнодорожного вокзала. Хоть автобусы и были старыми, это все равно было очень удобно.
 
 Отец Ли На выхватил чемодан у Фэн Юя: "Сяо Фэн, нам не нужна твоя помощь. Смотри, кто-то несет табличку с названием Пекинского университета. Тебе лучше пойти туда. Оставь багаж мне. Мы в состоянии и сами с ним справиться.”
 
 Фэн Ю поднял голову, и его глаза встретились с глазами отца Ли На. У него был очень угрожающий вид.
 
 Черт возьми, ты боишься, что твоя дочь куда-нибудь со мной сбежит? Прекрасно, хотя я и хочу, чтобы это случилось, еще слишком рано.
 
 Хммм.... Должно быть, старина Ли что-то заметил. Разве я плохо скрывал свои намерения? Ладно, это не имеет значения. В любом случае, рано или поздно он бы все равно узнал о наших отношениях. Несмотря ни на что, я должен довезти Ли На до ее университета!
 
 Она вдруг заговорила: "Папа, у меня болят руки. Пусть Фэн Ю поможет нам, у него все равно не так много багажа. Ты один все не утащишь.”
 
 Фэн Ю тут же изобразил на лице улыбку: “точно. Дядя Ли, вам будет слишком утомительно нести все это в одиночку. Позвольте мне помочь. О привет, Мы из Пекинского педагогического университета. Это нужный нам автобус?”
 
 “Пекинский Педагогический Университет? Поторопитесь. Мест уже почти нет. Автобус доедет до университета, а потом вернётся обратно за следующей партией студентов. Пекин слишком велик. Если бы не автобусы, многие новички просто бы потерялись.”
 
 Оказавшись в автобусе, Фэн Ю хотел сесть рядом с Ли На, но ее отец оттолкнул его в сторону. Он продолжал агрессивно смотреть на Фэн Юя.
 
 Как скажете. Мы сможем поболтать, даже когда не сидим вместе!
 
 “А, так вы все из города Бин? Я из шестой средней школы. Учусь на факультете английского языка.”-Какая-то девушка обернулась и улыбнулась Ли На.
 
 “Я из третьей школы и тоже учусь на факультете английского языка. В будущем мы будем однокурсницами. Возможно, нас даже определят в одно общежитие.”-Ли На улыбнулась в ответ.
 
 “Это твой брат?”-девушка указала на Фэн Юя.
 
 Ли На украдкой взглянула на отца и ответила: “Нет, это мой одноклассник. Он будет учиться в Пекинском университете. Он просто помогает мне с багажом.”
 
 “Твой одноклассник?”-Девушка на некоторое время задумалась. Она поняла, что здесь все совсем не так просто. Кто из одноклассников стал бы просто так помогать с багажом? Судя по всему, результаты этого парня были очень хорошими, раз он смог поступить в Пекинский университет.
 
 “Хм, Ли На, автобус трогается. Сядь как следует.”-Нахмурившись, сказал отец.
 
 Ты представила Фэн Ю своей будущей однокурснице, но не представила меня?
 
 Автобус ехал не очень быстро. Хотя дорожные условия были не такими хорошими, как в последующие годы, на дороге было не так много автомобилей. Люди продолжали ездить на велосипедах.
 
 Через час автобус остановился у здания университета. Студенты из студенческого комитета отвели первокурсников на регистрацию, а затем в их общежитие.
 
 Отец Ли На увидел, что Фэн Ю несет багаж, и холодно рассмеялся: "Сяо Фэн, отнеси и эти два чемодана. У меня болят колени.”
 
 Разве ты не хотел мне помочь? Вот пожалуйста!
 
 “А? Тогда вас стоит отдохнуть, я обо всем позабочусь. Мне нужно будет сходить несколько раз, чтобы отнести все наверх.”
 
 Фэн Ю медленно поднялся по лестнице в спальню Ли На, а затем снова спустился вниз, чтобы забрать остальной багаж.
 
 Университеты в то время предоставляли студентам очень многое. И простыни, и одеяла, и умывальник для лица, и полотенца, и даже зубные щетки. Все было бесплатно!
 
 После нескольких таких подъёмов Фэн Ю был весь в поту.
 
 Когда Ли На собиралась дать Фэн Юю полотенце, чтобы тот вытер пот, появился ее отец и его выхватил. Ее отец вытер “пот" со лба.
 
 Фэн Ю смущенно убрал руки и рассмеялся: "Давай я помогу тебе распаковать вещи.”
 
 Отец Ли На снова остановил его: "Сяо Фэн, спасибо за твою помощь. С этим мы разберёмся сами. Автобус отправляется на железнодорожный вокзал. Тебе пора.”
 
 Черт побери, вы меня прогоняете?
 
 Я притащил весь багаж, и с меня до сих пор капает пот, Неужели вы даже не позволите мне немного отдохнуть?
 
 С этим будущим тестем было слишком трудно. Хорошо. Во всяком случае, я уже завоевал сердце вашей дочери. В конце концов она все равно будет моей!
 
 “Дядя Ли, автобус отправится на вокзал только через два часа. Если я выйду сейчас и стану ждать, то мне придется стоять под солнцем 2 часа.”
 
 Отец Ли На колебался. Было бы очень подло так поступить. Ладно, хорошо. Я все равно буду рядом. Он ничего не сможет сделать с моей дочерью.
 
 Фэн Ю поспешно помог Ли На распаковать багаж. Она все убрала и спрятала чемоданы под кровать.
 
 Общежитие было рассчитано на 8 человек. Везде были двухъярусные кровати, а рядом стол письменный стол, а на нем-старая фляжка. Не было даже металлического шкафа. Условия были просто ужасные.
 
 В дальнейшем все университеты оставили только верхние двухъярусные кровати. Под ними расположили шкафы, письменный стол и книжные полки. В некоторых общих комнатах были даже туалеты и ванные комнаты.
 
 Нужно будет купить ей шкафы, чтобы было легче хранить вещи. Разве университет не позволит мне отремонтировать общежитие?
 
 По крайней мере, ей нужны книжные полки и лестница, чтобы забраться на верхнюю койку. Перила надо установить сбоку, чтобы спящий человек никуда не упал.
 
 Одеяло было недостаточно толстым. Матрас тоже надо поменять, а ещё купить москитную сетку. Ночью здесь наверняка очень много комаров. Фляжка с горячей водой тоже оказалась не слишком хорошей.
 
 Она моя девушка, и я должен хорошо заботиться о ней. Хммм, если у меня будет время, нужно будет угостить ее однокурсников ужином. Тогда, они точно не сделают ей ничего плохого.
 
 Отец Ли На увидел, что Фэн Ю смотрит на кровать его дочери, и пришел в ярость. О чем думал этот парень? Он хочет забраться в постель моей дочери? Я должен его предупредить!
 
 “Ли На, ты помнишь, что сказал тот студент, который привёл нас сюда? Электроснабжение общежития ограничено. Ночью нужна спать, а свечи нельзя использовать из-за возможности пожара. А ещё, держи деньги в безопасном месте. Вдруг тут есть воры. Самое главное, не связывайся с людьми, которые используют тот факт, что вы из одного города, как предлог для чего-то большего!”
 
 Сказав это, отец Ли На уставился на Фэн Юя.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Черт. Что все это значит? Ты напоминаешь Ли На, чтобы она приняла меры предосторожности против грабителей, огня и меня?!
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 В конце концов Фэн Ю ворчливо ушел, но прежде поправил свой пейджер на поясе, который купил ещё до приезда сюда. Это был тот самый, с китайскими иероглифами.
 
 Фэн Ю не стал садиться в автобус и возвращаться на железнодорожную станцию. Он просто вызвал такси.
 
 “пекинский университет. Спасибо.”
 
 Водитель не тронулся с места. Пекинский университет находился недалеко от Пекинского педагогического университета, но до него было более 10 километров. Стоимость проезда будет совсем не дешевой. Как студент может позволить себе заплатить такую сумму? Даже в Пекинском университете студенты были в основном бедные!
 
 Фэн Ю достал две банкноты по десять юаней: "оставьте сдачу себе.”
 
 Таксист тут же тронулся, подумав, что это его счастливый день. Он встретил богатого студента. В обычный день ему пришлось бы ездить более 10 часов, чтобы заработать такую сумму. Он тут же задумался о том, как воспитывали этого ребенка. Разве родители не говорили ему, что нельзя быть таким расточительным?
 
 “Сэр, вы не знаете, продают ли какие-нибудь квартиры рядом с Пекинским и педагогическим университетами?”
 
 Когда Фэн Ю увидел состояние общежития Пекинского педагогического университета, он тут же догадался, как будет выглядеть его собственное. Оно, должно быть, жутко старое, а окна до сих пор деревянные.
 
 После того, как Фэн Ю поступил в университет, он хотел промыть мозги Ли На, чтобы добиться желаемого.
 
 В первый раз привести ее в отель было бы не очень хорошо. Если у него здесь будет дом, то все будет гораздо проще. В следующем году отцу Ли На будет уже слишком поздно возражать против их отношений.
 
 Водитель чуть не ударил по тормозам. Что? Этот ребенок хочет ещё и купить квартиру?
 
 Неужели чужаки думают, что пекинские квартиры стоят так же дешево, как и в их сельской местности? Кроме того, продавать частные квартиры начали всего несколько лет назад.
 
 “Я не знаю. Лучше спроси у ком-нибудь ещё.”
 
 Фэн Ю вздохнул. Если в будущем появятся агенты по жилищному строительству, то куда сейчас подевались все агенты по купли-продаже жилья? Каким образом он купит квартиру?
 
 Его Пекинский дилер тоже был не слишком надежен. Все дома и квартиры, которые он рекомендовал Фэн Юю, находились слишком далеко от его университета.
 
 ……
 
 Будучи уже в Пекинском университете, Фэн Ю медленно нес свой чемодан вверх по лестнице в общежитие. Он растратил всю свою силу, когда помогал Ли На, но, к счастью, его багаж был легким. Если ему что-то понадобится, он сможет просто это купить. Рядом с университетов стояло несколько киосков, торгующих предметами первой необходимости.
 
 “Всем привет, я Фэн Ю. Я учусь на факультете менеджмента. Я из города Бин.”
 
 “Наконец-то ты пришёл. Все мы будем учиться в одной группе. Мы тебя заждались. Он тоже из города Бин. Ты не поехал на автобусе от железнодорожного вокзала?”-спросил кто-то лет двадцати с небольшим, указав на застенчивого одноклассника.
 
 “Ты тоже из города Бин? Тогда ты, должно быть, Ван Лей из шестой средней школы. Я из третьей.”
 
 В Пекинский университет поступило всего несколько студентов из города Бин, и только один из них учился на одном факультете с Фэн Юем. Сам Фэн Ю узнал об этом еще до приезда в Пекин. В будущем он хотел нанять этого студента для работы в своей компании.
 
 Ван Лей встал и протянул руку: "Привет. Я тебя знаю. Это ведь тебя освободили от вступительных экзаменов. Ты такой же умный, как и наш сосед по комнате Ли Ен.”
 
 Эта новость распространилась по всему городу Бин. Почти все школы использовали Фэн Юя в качестве примера для подражания.
 
 Все соседи по комнате представились друг другу и назвали свой возраст. Парень в возрасте около 20 лет встал и сказал: "Я самый старший в нашем общежитии, и я тоже из Пекина. В будущем, если у кого-то из вас возникнут какие-то проблемы, можете обратиться ко мне. Я помогу.”
 
 Фэн Ю посмотрел на этого "старшего брата". Он был на несколько лет старше остальных и, должно быть, уже несколько раз провалил вступительные экзамены. Однако этот человек умел руководить другими. У него были отличные лидерские качества. Ну что же, поскольку ты это сказал, я посмотрю, сможешь ли ты мне помочь.
 
 “Тянь Лэй, ты знаком с местами вокруг нашего университета? Ты не знаешь, не продаются ли поблизости какие-нибудь квартиры?”
 
 У Тянь Лэя было потрясенное выражение лица: “ты хочешь купить квартиру? Зачем? Правила в нашем общежитии очень строгие. Если кто-то из студентов не вернется ночью в общежитие, он будет наказан.”
 
 По одежде Фан Юя, Тянь Лэй понял, что его семья была очень богатой. Пейджер, висевший у него на поясе, был последней модели. Однако он и представить себе не мог, что семья этого Фэн Юя настолько богата, чтоб купить ему квартиру в Пекине. А что, если потом его отправят обратно в Бин и он не сможет ее продать?
 
 “Конечно, я знаю. Просто в этом общежитии я не смогу хранить все свои вещи. Не беспокойся. Я буду ночевать в квартире только по выходным.”
 
 Фэн Ю попрежнему должен заботиться о своем бизнесе. Имея квартиру, он сможет использовать ее как свой офис и приводить туда Ли На. Вторая причина была главной, по которой он хотел купить квартиру.
 
 “Ммм ... Я знаю, что у Западных ворот есть два недавно построенных многоквартирных дома. Но я не уверен, что квартиры там продаются. Я помогу тебе все узнать. Военные сборы начнутся только послезавтра, так что завтра я поспрашиваю и дам ответ вечером.”
 
 А? Он был так уверен, что сможет получить ответ уже к завтрашнему вечеру? Значит у семьи этого Тянь Лэя действительно есть связи в Пекине.
 
 “Спасибо. Кстати, какие мероприятия вы все запланировали?”
 
 “Мы будем учиться вместе в течение следующих 4 лет, поэтому мы решили пойти куда-нибудь перекусить и выпить. Так мы сможем узнать друг друга получше.”
 
 Фэн Ю кивнул.
 
 “Хорошо. Так как я заставил вас всех ждать, то сегодня вечером я заплачу.”
 
 Фэн Ю знал, как важно иметь хорошие отношения с однокурсниками, а самый быстрый способ укрепить дружбу-использовать деньги.
 
 Все соседи по комнате были счастливы, когда услышали, что Фэн Ю собирается их угостить. Их семьи не были такими богатыми.
 
 Один Тянь Лэй почему-то призадумался. Он был самым старшим и хотел стать главным в общежитии. Именно он предложил поужинать вместе. Он думал, что его соседи по комнате поддержат его, сказав, что он классный наставник или, по крайней мере, вице-наставник.
 
 Но Фэн Ю сказал, что он всех угощает, и если теперь все наверняка поддержат его.
 
 Фэн Ю понял, о чем думает Тянь Лэй, и улыбнулся: “Тянь Лэй-самый старший среди нас, и он из Пекина. Я думаю, что он лучший кандидат на должность руководителя общежития. О, Тянь Лэй, ты хочешь быть частью классного комитета? А кем именно? Скажи нам. Мы все за тебя проголосуем.”
 
 Тянь Лэй был вне себя от радости. Фэн Ю не имел желания быть членом классного комитета? Ах точно. Его семья очень богата, и ему не нужен какой-то титул в классном комитете.
 
 “Спасибо за Вашу поддержку. Если я смогу стать классным наставником, я обещаю приложить все усилия, чтобы помочь любому из вас, если вы столкнетесь с какими-либо проблемами в Пекине!”
 
 “Хорошо. Пойдёмте. Мы можем поговорить за ужином. Если мы придём слишком поздно, там может быть слишком людно.”
 
 Все хотели быть в классном комитете, кроме Фэн Юя. К тому же он единственный не хотел принимать участие в других внеклассных мероприятиях. А все потому, что у него просто не было на это времени!
 
 Я здесь для того, чтобы изучать менеджмент, искать талантливых управленцев, и, в то же время, чтобы исполнить мечты моих родителей. А вы здесь только для того, чтобы получить лучшие возможности для трудоустройства.
 
 Наши жизненные цели не совпадают!
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 Когда началась учёба, первым занятием поставили военную подготовку. Для таких людей, как Вэнь Дунцзюнь, у которых было огромное количество энергии, это было ничто. Возможно, им это даже нравилось. Но для Фэн Юя это было бесполезно.
 
 Если это занятие должно помочь студентам лучше узнать друг друга, то Фэн Ю скорее бы предпочел угостить однокурсников обедом, что гораздо эффективнее. Даже заниматься командными видами спорта, например футболом или баскетболом, было намного лучше, чем этой скучной военной подготовкой!
 
 Фэн Юю пришлось использовать свои обычные приемы, чтобы пропустить эту тренировку.
 
 “Учитель, у меня проблемы с сухожилиями. Я не могу принять участие в тренировке.”-Фэн Ю вручил учителю фальшивую объяснительную записку и фальшивое медицинское заключение. Он потратил на это 100 юаней.
 
 Даже будучи не в своём городе ему было легко купить поддельные справки.
 
 Учитель оглядел Фэн Юя с головы до ног: “Сухожилие? Почему тогда ты играл в футбол вчера вечером? Разве это возможно? Мне кажется, что ты взял не ту справку в больнице!”
 
 По тону учителя было ясно, что он понял, что Фэн Ю симулирует свою болезнь. На самом деле он имел в виду следующее: оставь своё фальшивое медицинское заключение себе. Не заставляй меня разоблачать тебя у всех на виду!
 
 Черт. Мне не следовало играть в футбол вчера вечером.
 
 Военная подготовка продлится месяц, и Фэн Ю действительно не хотел в ней участвовать. Он мог использовать свое время гораздо эффективнее. Ему нужно заботиться о своем бизнесе. Сейчас было мирное время, и до того, как он вернулся в эту жизнь, Китай не участвовал ни в каких войнах. Какая тогда польза от этой военной подготовки?
 
 Даже если в будущем действительно разразится война, в Китае и так полно солдат. Он сам не получит шанса в ней поучаствовать. К тому же войну будут проходить с использованием высокотехнологичного оружия! Их будут вести за счет денег!
 
 “Учитель, я слышал, что стадион нашего университета довольно старый. А у моей семьи есть немного денег. Почему бы мне его не отремонтировать?”
 
 Если медицинское заключение не сработало, то я буду использовать свои деньги!
 
 Учитель уставился него. Неужели этот парень так нагло пытался его обмануть? Ремонт стадиона обойдется более чем в несколько сотен тысяч юаней. Это может обойтись даже в несколько миллионов! Даже если твоя семья богата, согласятся ли родители потратить так много на университет?
 
 Будучи учителем, он встречал много студентов, которые пытались пропустить военную подготовку. Фэн Ю был далеко не первым. Все отговорки, которыми пользовались студенты, были похожи одна на другую. На самом деле он не видел, чтобы Фэн Ю вчера играл в футбол, и просто использовал этот трюк, чтобы его разоблачить.
 
 “Ты хочешь помочь университету отремонтировать стадион? Хорошо. В прошлом году мы хотели это сделать хотел, но у нас не было денег. 1 миллион юаней должно быть достаточно!”
 
 Учитель усмехнулся: Малыш, я хочу посмотреть, как ты отреагируешь, когда услышишь 1 миллион юаней! Ты думаешь, что раз тебя освободили от вступительных экзаменов, ты какая-то шишка? Меня и самого от них освободили, и я даже получил стипендию благодаря своей докторской степени!
 
 “Не проблема. Учитель, мне нужно будет подготовить деньги. Я боюсь, что не смогу присутствовать на тренировке эти несколько дней.”-Фэн Ю охотно согласился.
 
 В конце концов, он будет учиться в этом университете в течение следующих нескольких лет. Он ведь и сам мог бы воспользоваться недавно отремонтированным стадионом. Имея лучший стадион, он мог бы больше играть в футбол.
 
 Еще через два года он сможет отремонтировать и гимназию. Но он должен получить права на то, чтобы ее назвать. Как он может позволить другим людям забыть, кто именно пожертвовал деньги университета? Таким образом, выпускники Пекинского университета будут помнить Тай Хуа, и ему будет легче заманить самых умных к себе в компанию.
 
 “Кем ты себя возомнил? Не проблема? Ты хотя бы знаешь, как выглядит 1 миллион юаней? Как студент Пекинского университета, ты должен помнить наш девиз и быть честным. Ты не должен лгать!”-Учитель сделал Фэн Юю выговор.
 
 Этот студент был слишком высокомерным. Если бы учитель не видел его результатов и не знал, что он хорошо владеет английским и русским языками, а также получил самые высокие оценки за свое интервью, он бы строго наказал его.
 
 В будущем, если Фэн Ю окажется в правительственных учреждениях и продолжит лгать, будущее Китая будет разрушено!
 
 “Учитель, будучи студентом Пекинского университета, я знаю об этом. Я действительно могу позволить себе потратить 1 миллион юаней. Пожалуйста, просто выслушайте меня. Помните, два года назад в ваши офисы купили электрические вентиляторы? Их производство было остановлено только после того, как в прошлом году выпустили безлопастные вентиляторы. Моя семья владеет этим брендом!”-Фэн Ю указал на себя.
 
 “Бренд "wind and rain" принадлежит твоей семье?”-Учитель был потрясен. Может ли это быть правдой?
 
 Этот бренд был самым известным среди бытовой техники Китая. Увлажнители воздуха, электрические вентиляторы продавались хорошо и даже экспортировались за границу. Если Фэн Ю говорил правду, то он действительно мог позволить себе потратить 1 миллион юаней!
 
 "Вся наша продукция производится при использовании передовых технологий. О, я думаю, что все еще хочу пожертвовать некоторые исследовательские средства на отдел биоинженерии нашего университета. Таким образом, у профессоров будет больше средств для проведения своих исследований. Мы можем поговорить о деталях позже.”
 
 У учителя отвисла челюсть. Этот Фэн Ю хотел финансировать ещё и исследования профессоров?
 
 Как наш факультет нашёл этого студента?
 
 Ему совсем нет нужны заботиться об учебе и трудоустройстве. Как же ему справиться с этим парнем? Хотя это будет считаться для него большим достижением. Если он действительно сможет заставить Фэн Юя пожертвовать деньги школе, то получит повышение.
 
 “Сначала мне нужно поговорить с руководством университета. Я не могу принять никакого решения. Завтра утром я отведу тебя на встречу с руководителями. Поговорим о военной подготовке после.”
 
 На следующий день, когда все остальные студенты были на военной подготовке, Фэн Ю отправился в Университетский кабинет вместе с учителем. Он объяснил руководству университета о своих намерениях сделать пожертвование.
 
 Но на этот раз условия Фэн Юя были не так просты. Он хотел получить право на название стадиона. Он пообещал, что каждый год будет делать пожертвования на некоторые проекты, а университет должен будет взамен предоставить ему право именования. Он действовал так же, как и Сэр Шоу, когда тот делал пожертвования школам в Китае. Единственное отличие состояло в том, что местные власти и школы также должны были заплатить часть денег за строительство. Фэн Ю же, будет платить за все, и университету не придётся тратить ни цента!
 
 Что касается финансирования исследований для профессоров, то этот вопрос можно решить только после того, как Фэн Ю встретится с профессорами и узнаёт характер их исследований. Фэн Ю будет финансировать только те исследования, которые его заинтересуют, и это не будет пожертвованием именно для университета. Результаты исследований будут принадлежать и Фэн Юю, и им.
 
 Фэн Ю был взволнован, когда подумал о том, что в будущем у него будет целая группа профессоров, исследующих медицину.
 
 Он сможет вернуть свои инвестиции, приумножив их в несколько раз. Это была великолепная возможность!
 
 Теперь Фэн Юй мог извлечь выгоду из своих пожертвований и инвестиций. Университет принял его извинительную записку и медицинское заключение и свободно от посещения военной подготовки. Он должен будет присутствовать только в последний день обучения.
 
 Учитель похлопал Фэн Юя по спине, и они вышли из кабинета. Он все время хвалил его. Будущее Китая должно оказаться в руках молодых людей вроде этого парня...
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 Профессор Сун посмотрел на сидящего перед ним студента. Он уже встречался с теми, кто рано начинал свой собственный бизнес, будучи моложе 30 лет.
 
 Но это был первый раз, когда он встретил такого студента, как Фэн Ю. Ему было примерно 18 лет, но он уже владел успешным бизнесом. К тому же он впервые услышал, чтобы студент хотел финансировать исследования профессоров. Если бы ему об этом рассказал не заместитель директора, он бы подумал, что это шутка!
 
 “Профессор Сун, Профессор Сун? Вы занимаетесь биоинженерными исследованиями?”-Фэн Ю посмотрел на ошеломленного профессора.
 
 “Сяо Фэн. Нет, Фэн Ю... К сожалению... эммм... Мистер Фэн.”-Профессор Сун не знал, как к нему обращаться. Так как он студент Пекинского университета, он должен обращаться к Фэн Ю как Сяо Фэн или студент Фэн. Однако реальный статус Фэн Юя был совсем другим. Вдруг он передумает обеспечивать финансирование его исследований. Однако профессору Суну все же было неловко обращаться к Фэн Ю как к мистеру Фэну.
 
 “Профессор Сун, вы можете называть меня Сяо Фэн или Фэн Ю.”-он сразу понял, что профессор чувствует себя неловко и совсем не удивился. Он встречался с профессорами и даже высокопоставленными чиновниками из провинциального правительства. Все они обращались к нему как к мистеру или менеджеру Фэну.
 
 “Тогда я буду называть тебя Сяо Фэн. Я с биологического факультета. В нашем университете нет кафедры биоинженерии.”
 
 Теперь настала очередь Фэн Юя смутиться. Он слышал о биоинженерии в своей прошлой жизни, но не знал, что в Пекинском университете нет такой кафедры. Руководители университета не сказали ему об этом на вчерашней встрече.
 
 Но биология это ведь примерно то же самое, что и биоинженерия? Биологические исследования тоже должны включать в себя лекарства, которые он хотел получить.
 
 “Профессор Сун, а биология включает в себя биохимию?”-Спросил Фэн Ю.
 
 “Конечно. Биохимия-это предмет, который должны изучать все наши студенты. Биология включает в себя очень много вещей...”
 
 Профессор начал излагать свой опыт. Фэн Ю внимательно слушал. Этот профессор действительно был именно тем человеком, которого он искал.
 
 Фэн Ю слушал его около получаса, но потом прервал. Профессор Сун говорил о растениях, людях и т. д. Фэн Ю уже совсем ничего не понимал.
 
 “Профессор Сун, вы можете превратить свой опыт в продукт? Продукт, который сможет принести пользу человечеству. Например, кальций, железо, цинк, селен и т. д., в таблетки, которые могут быстрее усваиваться нашим организмом. Или какие-то витамины, аминокислоты, таблетки, которые могут убирать усталость? Или, может быть, таблетки, которые могут помочь нам лучше спать, выше расти или быстрее худеть. Вы способны это сделать?”
 
 Фэн Ю не упомянул о том, что хотел бы заработать на этих лекарствах. Он говорил только о пользе для человечества. Это было что-то благородное, поэтому профессор Сун заулыбался.
 
 “Я провел кое-какие исследования о тех вещах, о которых ты упомянул. Другие профессора нашего факультета хотели бы исследовать то, о чем ты говоришь. Однако у нас не хватает на это средств.”-Профессор Сун посмотрел Фэн Юю прямо в глаза.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 Черт. Кто сказал, что профессора в эту эпоху были праведны и благородны? Этому человеку нужны только деньги. Хотя это тоже не плохо.
 
 “Тогда я обеспечу финансирование. Но кому будут принадлежать результаты исследований?”-Фэн Ю улыбнулся.
 
 “Результаты исследований? Конечно же университета.”-Сказал профессор Сун.
 
 “Ты хочешь, чтобы твое имя появилось в научных статьях? Тогда ты должен перейти на мой факультет и стать студентом-исследователем.”
 
 Хм! С чего бы мне, черт возьми, хотеть участвовать в этом исследовании? Я финансирую его, и даже если исследование будет проводиться вами, а университет будет предоставлять лаборатории и оборудование, как владеть результатами исследований могу не я? Я должен получить свою долю!
 
 Если бы у меня не было трудностей с организацией исследовательской лаборатории, я бы даже не стал с вами работать. Я бы построил свою собственную!
 
 “Профессор Сун, мне кажется, я не совсем ясно объяснил вам ситуацию. Я не отдам свои деньги просто так. Я финансирую исследования, потому что мне нужны их результаты. Для университета этот результат исследования будет только достижением или некоторой честью. Но я смогу превратить эти результаты исследований в продукты. Разве вы не хотите, чтобы плоды вашего труда были представлены на рынке и принесли пользу людям? Вас за это похвалят!”
 
 Похвалят?
 
 Профессор Сун пришел в возбуждение, и его лицо покраснело. Он уже думал об этом раньше. Но если он не сможет получить за это награду, то было бы неплохо хотя бы услышать похвалу от народа.
 
 Однако он не мог принять такого решения и просто передать результаты своих исследований Фэн Юю. Все это время университету принадлежали все их исследования. Он никогда не слышал, чтобы кто-то нарушал это правило.
 
 Хотя раньше никто и не финансировал их исследования.
 
 Фэн Ю увидел, что профессор Сун поддался искушению, и продолжил: “Профессор Сун, подумайте об этом. Если вы предоставите мне результаты ваших исследований, я смогу изготовить таблетки и продать их всему остальному миру. Я могу использовать полученную прибыль для дальнейшего финансирования исследований. Мы даже сможем зарабатывать деньги в западных странах. Это будет великое достижение!”
 
 “Конечно, как человек, ведущий это исследование, вы также должны будете получить награду. Это будет мотивировать больше профессоров и ученых в вашей области проводить исследования и позволит большему количеству людей заинтересоваться биологией. Мы заставим узнать об этом весь Китай, и огромное количество людей захочет исследовать чудеса биологии!”
 
 Фэн Ю начинал все больше и больше преувеличивать, но профессору нравилось то, что он говорил. Для него это была настоящая мечта.
 
 “Но могут ли те вещи, о которых ты упомянул, действительно приносить деньги?”
 
 Действительно ли найдутся люди, которые захотят купить таблетки кальция, витамины, таблетки для повышения роста, похудения и т. д.?
 
 “Ну конечно же! Экономика нашей страны растет с поразительной скоростью. У вас есть внуки? Вы хотите, чтобы ваши внуки росли выше? Кроме того, вы выглядите усталым. Вы быстро устаете? Если появятся энергетические напитки, которые смогут снять вашу усталость или предотвратить сонливость, будете ли вы их принимать? Даже если никто в Китае не захочет этого, в этом мире найдется кто-то, кому оно всё понадобится. На этом определенно можно заработать!”
 
 Фэн Ю тоже не был жадным. Если бы только одна из упомянутых им вещей была успешно разработана, он получил бы по меньшей мере несколько сотен миллионов прибыли.
 
 К тому же некоторые витамины уже были открыты, но никто не знал, как их использовать. Например, L-карнитин. В последующие годы почти все таблетки для похудения будут содержать этот компонент. Но сейчас он использовался только в форме добавки для здоровья и в сухом молоке для младенцев.
 
 Даже если бы эти профессора не преуспели в своих исследованиях, а только узнали о других видах применения L-карнитина, Фэн Ю был бы счастлив подарить им несколько миллионов юаней!
 
 “Позволь мне подумать об этом. К тому же мне нужно обсудить это с остальными. Я дам тебе ответ через два дня.”
 
 Собственно говоря, профессор Сун уже принял решение. Но то, о чем говорил Фэн Ю, он не мог сделать в одиночку. Он был специалистом по витаминам. Кроме того, ему нужно поговорить с руководством университета. У него не хватало полномочий принимать такие решения.
 
 Глядя на выражение лица профессора, Фэн Ю сразу понял, что дело сделано!
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 Фэн Ю вздохнул и повесил трубку.
 
 Все действительно происходило так же, как и в его предыдущей жизни. В августе в Советском Союзе произошел государственный переворот. Некие сторонники жесткой линии похитили президента Михаила Горбачева во время его отпуска.
 
 Они хотели использовать этот переворот, чтобы сделать президентом Ельцина. Однако тот отказался. Управлять Россией было гораздо легче, чем руководить несколькими союзными странами.
 
 Эти люди в ответ на это даже решили взять Ельцина под стражу и убить его, однако он уже полностью взял под свой контроль Россию. Таким образом, они не смогли осуществить свои планы.
 
 В то же время армия и КГБ перестали поддерживать этих сумасшедших лидеров переворота. Они открыто заявили о своей поддержке Ельцину. И, в конце концов, после проведения переговоров, Михаил Горбачева освободили.
 
 Ельцин воспользовался возможностью заявить, что коммунистическая партия в Советском Союзе была радикальной, и убрал ее из России. Он также заставил Горбачева подписать документ, который признавал бы его новым президентом России.
 
 Сам Горбачев ушел с поста президента и объявил о роспуске Советского Союза.
 
 Россия, Украина и Беларусь немедленно вступили в Организацию Объединенных Наций. Россия обладала сильнейшей военной мощью и имела поддержку КГБ, а также преимущество в захвате всех зарубежных активов Советского Союза.
 
 Михаил Горбачев продолжал надеяться, что Ельцин продолжит его экономические реформы в Советском Союзе, а тот согласился, хотя на самом деле у него были другие планы. Он основал Содружество Независимых Государств.
 
 Этот союз не требовал участия всех союзных стран Советского Союза. До тех пор, пока Украина и Белоруссия признают этот союз, он будет действовать. Без этих трех стран другие союзные государства ничего из себя не представляли. Они не обладали достаточной военной мощью или экономическими активами.
 
 До подписания этого договора Кириленко должен был быстро экспортировать оборудование Фэн Юю. После августовского переворота и отставки Михаила Горбачева сделать это будет практически невозможно.
 
 Но Кириленко был достаточно умен. Он сказал директорам заводов, что с Советским Союзом покончено. Они должны подумать о себе и своих семьях. Даже если экономика в итоге рухнет, у них все равно будут какие-то деньги.
 
 Кириленко все обошлось гораздо дешевле, чем он ожидал. Хотя политическая ситуация в Советском Союзе была в полном беспорядке, его цена оставалась все той же.
 
 Кириленко решил потихоньку отправить машины в Китай. Если он погрузит на поезд сразу их все, его можно будет обнаружить. Кроме того, у Фэн Юя не хватит места или рабочей силы для их хранения и сборки. Но Фэн Ю продолжал напоминать ему поторопиться. Он опасался, что после того, как Организация Объединенных Наций признает независимость России, Кириленко потеряет возможности экспортировать эти машины.
 
 Фэн Ю уже говорил с фабриками и правительством. Фу Гуанчжэн использовал свой статус гонконгского бизнесмена для ведения переговоров. В это время статус гонконгского бизнесмена был круче, чем американского, и так было до самой передачи Гонконга.
 
 Если Кириленко не сможет поставить эти машины, то с инвестициями Фэн Юя в машиностроительную компанию возникнут проблемы. Это задержит его планы и оскорбит правительство города Бин и мастера Лу. К тому же Фэн Юю пришлось бы выплатить огромные компенсации.
 
 Кириленко оказался под большим давлением. Он использовал связи своего отца и все свои средства, чтобы отправить эту технику в город Бин.
 
 Его больше не волновало, найдётся ли в городе место для хранения этих машин. Ему заплатят, как только они доедут до города. Остальное - это уже проблемы Фэн Юя.
 
 Сегодня в город Бин будет доставлена последняя партия машин. Фэн Ю уведомили о том, что машины пересекли границу по телефону. Наконец-то он почувствовал облегчение. Никаких проблем с его инвестициями в машиностроительную компанию не возникнет.
 
 Однако сейчас у него была другая проблема. Машин было слишком много, и их было негде хранить. Фэн Ю уже отправил партию машин в Дунгуань и Цзиньлинь, но в Бине их все равно оставалось слишком много.
 
 Ли Миндэ пришел к Фэн Юю и попросил его найти решение этой проблемы. Складов машиностроительной компании было недостаточно. Она и так уже арендовала все доступные склады в городе.
 
 Скоро прибудет последняя партия машин. Нужно ли сразу отправлять их в провинции на заводы? Их строительство еще не завершили.
 
 В некоторых регионах ещё даже не закончились переговоры с местным правительством. Заводская площадка по-прежнему оставалась пустым участком земли. Даже если машины туда привезут, для них все равно придётся искать место хранения. Местные органы власти могли бы воспользоваться этой возможностью, чтобы создать для них проблемы.
 
 Ли Минде считал, что Фэн Ю вёл себя слишком сумбурно. Ему не нужно было привозить эти машины так рано. Следовало бы дождаться завершения строительства. Кроме того, могут возникнуть проблемы, если машины слишком долго будет оставаться на холостом ходу.
 
 Фэн Ю и сам хотел дождаться завершения строительства, прежде чем привозить машины, но времени у него уже не было. Эти машины были дешевыми. Если бы он приобрёл их после завершения строительства, это обошлось бы ему по меньшей мере вдвое дороже.
 
 К тому времени Советский Союз распадётся, а его страны ограничат экспорт. Кириленко мог бы даже не успеть их приобрести.
 
 К тому же Фэн Ю должен был привезти эти машины, чтобы показать правительству города Бин и мастеру Лу, что он в состоянии построить несколько заводов одновременно.
 
 Поскольку все машины уже приехали, Фэн Ю позвонил Фу Гуанчжэну, чтобы спросить, возникнут ли проблемы в его переговорах с местными властями, если он отправит эти машины в соответствующие регионы прямо сейчас.
 
 Хотя земельный участок уже был занят, это не значило, что у них было разрешение на строительство отраслевого завода. Это была инвестиция размером более 100 миллионов юаней. Местные власти тоже хотели немного подзаработать. Им ещё было, что обсудить.
 
 У Фу Гуанчжэна разболелась голова, когда он услышал это. Если оборудование привезут в регионы сейчас, то местные власти сразу поймут, что они намерены построить завод несмотря ни на что. Они воспользуются этим и возьмут с машиностроительной компании более высокую плату.
 
 Однако это было единственное решение. Может быть, благодаря этому местное правительство ускорит переговоры. Даже если машиностроительной компании придется заплатить более высокую цену, их риск будет ниже.
 
 Фэн Ю согласился и сказал Фу Гуанчжэну просто заплатить побольше и как можно скорее уладить все переговоры. В конце концов, гонконгский бизнесмен Фу Гуанчжэн уже помог машиностроительной компании сэкономить достаточно денег. Фэн Ю или Ли Миндэ не справились бы так хорошо, как он.
 
 Как только Фу Гуанчжэн завершит переговоры с местным правительством, машины немедленно отправят из города Бин в этот регион. Некоторые не столь важные устройства могли повредиться в процессе работы, но Фэн Ю об этом не беспокоился. Он попрежнему мог купить их за границей. Его интересовали только основные машины.
 
 Даже если что-то заржавеет, Фэн Ю все равно сможет продать их на металлолом. Все, чего он сейчас хотел, - это чтобы заводы как можно скорее закончили строиться.
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 Пока строились филиалы машиностроительной компании, Фэн Ю финансировал исследования профессоров биологического факультета Пекинского университета.
 
 Университет пришел к выводу, что результаты исследований будут принадлежать университету, а профессора будут работать в качестве исследователей. Фэн Юю будет разрешено использовать результаты исследований бесплатно. К тому же при желании он сможет заплатить за исключительное право на использование всех результатов, хотя университет тоже будет иметь возможность ими пользоваться.
 
 Фэн Ю остался доволен. Свободно использовать результаты это очень здорово. А если появятся какие-то конкуренты, он просто заплатит за исключительное использование. Это убьет конкурентов, а Фэн Ю получит всю прибыль.
 
 Профессора тоже считали, что так для них будет лучше. Фэн Ю обещал спонсировать все их исследовательские фонды и даже обещал бонусы, если исследования будет возможно превратить в продукты.
 
 Университет тоже кое-что выигрывал. Он мог позволить своим профессорам продолжать исследования, не тратя ни цента. Даже если они провалятся, университет потеряет только время. Но вот если профессора преуспеют, то университет получит известность!
 
 Фэн Ю вложил всего лишь по миллиону юаней в каждого профессора, но они были вне себя от радости. Профессора с других факультетов им завидовали. Даже в Пекинском университете они получали всего по 20 000 юаней на исследования в год.
 
 Почему этот магнат не спонсировал их исследования? Они тоже были выдающимися и могли стать благом для человечества.
 
 Поначалу некоторые профессора даже хотели воспользоваться административными распоряжениями университета, чтобы им тоже разрешили пользоваться исследовательскими фондами. Неужели университет не может справиться с одним учеником? Однако их предложение было отвергнуто заместителем директора. Фэн Ю сказал, чтобы исследовательские фонды были переданы соответствующим профессорам, а в случае если кто-то другой попытается их использовать, это будет считаться нарушением контракта. Фэн Ю не будет финансировать больше никаких исследований.
 
 Он согласился каждый год дарить университету здания. Это стоило больше, чем несколько сотен миллионов, поэтому университет запретил завистливым профессорам поднимать шум, но они все равно узнали в какой группе и общежитии находится Фэн Ю. Они ведь и сами могли связаться с ним, чтобы попытаться убедить его финансировать их исследования.
 
 Фэн Ю наблюдал за другими студентами, проходящими военную подготовку. Он был освобожден от тренировок, однако только на год. В будущем его ждёт еще 2 недели обучения. Это будет настоящая военная подготовка.
 
 “Учитель, вы меня ищете?”-Фэн Ю пил чай в своем общежитии, когда увидел учителя, входящего внутрь с двумя седыми старичками.
 
 “Фэн Ю, позволь мне представить тебе этих двух профессоров. Это профессора компьютерных наук нашего университета. У них есть несколько проектов, которые нуждаются в твоём финансировании.”
 
 Пекинский университет располагает средствами компьютерных исследований?
 
 Фэн Ю думал, что Пекинский университет сосредотачивается только на предметах искусства. Это ведь Huaqing University был известен своими исследованиями в области компьютерных технологий. Он никак не ожидал, что в Пекинском университете тоже есть такая кафедра.
 
 Улыбка на лице Фэн Юя исчезла сразу после того, как он некоторое время поболтал с профессорами.
 
 Черт. Эти два старика пытаются обмануть меня на деньги. Их исследования шли в правильном направлении, но они начали их слишком поздно. Даже у айвы уже были такие технологии.
 
 Профессора пообещали Фэн Юю, что он получит разрешение на использование результатов их исследований.
 
 Бесстыдники!
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил, что в Пекинском университете есть компания "Чжэнфан". Она была создана в 1986 году, и теперь генеральный директор компании был руководителем научно-исследовательского центра компьютерных наук.
 
 Эта компания принадлежала Пекинскому университету, и главной ее целью было использовать исследования своих профессоров, превращая их в продукты и продавая. Их самым успешным продуктом стала технология отображения китайских иероглифов!
 
 Эти профессора просто хотели получить от меня кое-какие пожертвования.
 
 Фэн Ю не возражал, но их исследования устарели и были легко доступны на рынке. Теперь было уже слишком поздно. Это была пустая трата денег.
 
 Ваши исследования должны быть сосредоточены в области программного обеспечения. Зачем вы пытаетесь конкурировать с Университетом Хуацин и все еще хотите, чтобы я финансировал вас?
 
 Эти два профессора думали, что поскольку Фэн Ю уже финансировал исследования некоторых профессоров, он наверняка поддержит и их? Но финансирование должно иметь определенную цель. Фэн Ю должен видеть ценность этого исследования. Он не стал бы тратить свои деньги, только чтобы позволить этим двум старикам получить славу!
 
 “Пожалуйста, подождите. Я думаю, что произошло недоразумение. Вы оба продолжаете говорить о своих условиях, но я еще не согласился финансировать ваши исследования.”
 
 “что? Что ты сказал? Ты не будешь финансировать наши исследования? Как ты можешь не финансировать наши исследования?”
 
 Мы профессора из Исследовательского центра Университета и мы позволяем тебе финансировать наши исследования. Для тебя это честь! Твоё имя будет упоминаться даже в научных статьях, а ты все еще не согласен поддержать нас? Это огромная честь!
 
 Оба профессора были потрясены. Мы профессора, а ты всего лишь студент!
 
 “А почему я должен соглашаться? То, что вы исследуете, уже есть на рынке. Какова ценность исследования того, что уже существует? Я могу просто купить это на рынке, и это обойдётся мне намного дешевле. Если у вас обоих есть лучшие исследования, мы можем обсудить их. Если нет, пожалуйста, уходите. У меня есть и другие дела! Почему вы не задумывались, с чего университет не согласился финансировать ваши исследования?”-Фэн Ю взял свою чашку, не обращая внимания на сердитый взгляд профессора.
 
 Эти так называемые эксперты, были умны только на словах. Если бы у них действительно были возможности, они бы вели себя как тот профессор в возрасте 30 лет, который приходил навестить Фэн Юя несколько дней назад. Несмотря на то, что он был младшим профессором, его исследования действительно заинтересовали Фэн Юя, и он был готов их финансировать.
 
 Даже если бы эти два профессора занимали высокие посты, Фэн Ю не выделил бы им ни цента. Теперь его статус в Пекинском университете был исключительным. Эти два профессора ничего не смогли бы ему сделать, даже если бы он их обидел.
 
 Молодой профессор занимался исследованием важных материалов, возможность применения которых все еще была под вопросом, и именно поэтому он не мог получить финансирование от Университета и пришел к Фэн Юю.
 
 Он хотел исследовать кремний и полиуретан. Когда Фэн Ю услышал об этом, он тут же сообразил, где можно будет использовать эти материалы. Для них существовал огромный рынок сбыта. Индустрия секс-игрушек!
 
 Кремний можно было использовать для изготовления секс-кукол, а полиуретановые свойства были подобны резиновым, и его можно было использовать для изготовления презервативов. На данный момент их делали только из латекса.
 
 Несколько дней назад Камеда Масао позвонил Фэн Юю и сообщил, что в третьем квартале их продажи заметно выросли.
 
 Фэн Ю хотел посетить Японию в течение этих нескольких дней, посмотреть на развитие AIWA и в то же время дать несколько советов компании Sixth Senses.
 
 Хотя он сам никогда не пользовался продуктами этой компании, в своей прошлой жизни он видел много секс-игрушек в интернете. Он мог использовать некоторые из них в качестве идей и получить прибыль!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/810967
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 Когда профессора Пекинского университета вновь захотели найти Фэн Юя, они обнаружили, что его нет ни в военном учебном лагере, ни в общежитии. Он уехал за океан.
 
 Профессора пришли в ярость. Они сделали выговор ответственному лицу: Фэн Ю был всего лишь студентом; как он мог вот так просто уехать из страны?
 
 Однако они не могли сказать, почему так сильно из-за этого разозлились. Просто если Фэн Юя не будет рядом, они не смогут получить средства на исследования.
 
 Фэн Ю вышел из токийского аэропорта, и заметил, что Камеда Масао ждет его с заметной вывеской. Добро пожаловать в Японию.
 
 “Босс, вы, должно быть, очень устали. Йошико, помоги боссу с его багажом. Вы хотите сначала поехать в отель или поужинать?”
 
 Такое обращение Фэн Юю очень даже нравилось. Но почему ты посмотрел на Йошико, когда упомянул о поездке в отель?
 
 “Сначала поехали в отель, как раз доложишь мне о своих успехах.”
 
 Йошико отнесла багаж в номер и вышла, закрыв за собой дверь. Президент Камеда сделал ей знак подождать его указаний снаружи комнаты.
 
 С Японской экономикой сейчас все было очень плохо. Мужчины больше не могли содержать свои семьи. Это было особенно заметно после того, как японский рынок недвижимости окончательно рухнул. Японцам приходилось нести бремя огромных долгов. Именно по этой причине Йошико пришлось выйти на работу. Ей приходилось делать то, чего она не хотела, но за что ей хорошо платили.
 
 “Камеда, в последний раз, когда мы с тобой разговаривали, ты упомянул, что продажи твоих секс-кукол растут, и у тебя есть уверенность, что в этом году ты захватишь не менее 25% рынка. Ты хорошо поработал. Но задумывался ли ты о монополизации Японии или даже мировой индустрии секс-игрушек?”
 
 Фэн Ю наставлял Камеду Масао. Мечты должны быть большими. Они подталкивали человека к постоянному самосовершенствованию.
 
 Кроме того, Фэн Ю дал Камеде Масао много идей, а у компании "Шестое чувство" было много новых продуктов, на которые она получили восторженные отзывы, но из-за нехватки средств Камеда Масао не смог увеличить производство.
 
 В этой поездке Фэн Ю решил увеличить свои инвестиции в компанию. Если она могла так хорошо работать, имея только миллион долларов инвестиций, то что произойдет, если Фэн Ю даст Камеде Масао 10 миллионов? Для Камеды станет не слишком сложным монополизировать японский рынок, а затем азиатский, а затем и весь мир. Компания "Шестое чувство" может стать крупнейшей в мире компанией секс-игрушек!
 
 "Босс, я уже думал об этом, и я упорно работаю над достижением этой цели. Наша фабрика уже происходит максимальное количество продукции, у нас все еще не хватает средств на расширение.”
 
 Камеда Масао столкнулся с этой проблемой и сказал Фэн Юю, что хочет взять ссуды в банках. Однако Фэн Ю немедленно отверг его предложение. Камеда Масао расстроился. Он думал, что Фэн Ю больше сосредоточился на айве и даже вложил в нее больше денег.
 
 Эх…. А ведь наши продукты так популярны... Раз босс не имеет никаких предубеждений против этой отрасли, то почему он не позволяет мне брать кредиты для расширения завода?
 
 Прогноз Камеды Масао был очень точен. В условиях рецессии в Японии, лопнувшего пузыря на рынке недвижимости и обвала фондового рынка многие японские семьи развелись. Те, кто хотел жениться, откладывали это дело. А все потому, что мужчины больше не могли содержать семью, как это было раньше!
 
 Одиноких японцев становилось все больше и больше. Секс был способом снять стресс и разочарование. Секс-заведения и кварталы красных фонарей тоже пришли в запустение, поскольку японские мужчины не могли позволить себе туда сходить.
 
 Как раз в нужный момент Камеда Масао ввел на рынок всевозможные секс-куклы. Эти новинки стали чрезвычайно популярными! К тому же они поднимали продажи других продуктов компании "Шестое чувство".
 
 Материалы были дешевыми. Их можно было считать даже слишком дешевыми, но потребителей они все равно привлекали. Даже когда цены на продукты стали немного выше, продажи все равно росли.
 
 Даже некоторые кинокомпании начали заказывать их костюмы. Теперь компания "Шестое чувство" уже считалась лидером японского рынка секс-кукол. Но Камеде Масао все равно нужно еще как минимум 6 месяцев, чтобы стать абсолютным лидером в японской индустрии секс-игрушек.
 
 Конечно, компания уже отработала обратно 1 миллион долларов, вложенный Фэн Юем. Эти деньги были реинвестированы на разработку более привлекательных костюмом, более дешевых материалов и строительство розничных магазинов.
 
 Раз Фэн Ю приехал в Японию, Камеда Масао хотел серьезно поговорить с ним. Он хотел увеличить масштабы компании и занять весь рынок.
 
 Фэн Ю кивнул: "Ты прав. Я тоже так думаю. Однако существует проблема с менеджментом, рекламой и маркетингом.”
 
 Когда Камеда Масао услышал первую фразу от Фэн Юя, он был вне себя от радости. Босс решил увеличить масштабы компании, однако его смутило второе предложение. Японские СМИ не допускают рекламы секс-игрушек!
 
 “Но почему? Ты считаешь, что наша продукция не подходит для рекламы? Реклама, о которой я говорю, - будет не на ваших телеканалах или в газетах. Я говорю о скрытой рекламе. Например, ты можешь инвестировать в фильмы или попросить кинозвезд прорекламировать наши продукты.”
 
 Вкладывать деньги в кино? Босс, о каких...... фильмах идёт речь?
 
 “Я помню, ты говорил мне, что есть кинокомпания, которая покупает наши костюмы? Тогда почему бы нам не вложить немного денег и не получить их самую горячую звезду, на которую можно надеть наш костюм? Фильм можно назвать "соблазн" и продемонстрировать в нем другие продукты, например фаллоимитаторы или даже секс-кукол!”
 
 Камеда Масао был в оцепенении от полученного шока!
 
 Ему и в голову не приходило рекламировать свою продукцию таким образом.
 
 Он подумал о том, что сказал Фэн Ю, и решил, что это действительно возможно. Такие фильмы очень хорошо продавались. Мужчины, начиная от подростков и заканчивая теми, кому за 60, очень любили их смотреть. Да и женщины тоже.
 
 "Или можно назвать фильм "Шестое чувство" или "стиль жизни секс-игрушек" и т. д. Это может продемонстрировать наши продукты и наш бренд. Чем лучше будут продаваться эти фильмы, тем больше людей узнает о нашем бренде и продуктах. Кроме того, ты можешь сделать секс-куклу звезды в натуральную величину. Ту, которая будет рекламировать наши продукты. Эта кукла в масштабе 1:1 будет включать в себя все части ее тела. Ты меня понимаешь?”
 
 Ха...
 
 Глаза Камеды Масао чуть не выскочили наружу. Каждая часть тела должна быть как у реальной заезды? В том числе и там?
 
 Это, несомненно, станет хитом и удовлетворит все мужские фантазии.
 
 В очередной раз Камеда Масао жутко вдохновился тем, что сказал Фэн Ю, и начал думать об открывающихся перед ним возможностях.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/810968

    
  





  Экстраординарный гений Глава 324


  

    
      Глава 324
 
 Камеда Масао взволнованно обсуждал свои идеи с Фэн Юем. Он решил сотрудничать с кинокомпанией, которая купила его костюмы. К тому же в ней появился новый режиссер, который любил использовать подобный “реквизит” в своих фильмах.
 
 Фэн Ю на самом деле не был заинтересован в деталях, и позволил Камеде Масао принимать все решения самостоятельно. В том числе он будет определяться с бюджетом, так как сам Фэн Ю мало что знал об этой отрасли рынка.
 
 Камеда Масао по-прежнему считал, что в Японии у них слишком мало розничных магазинов. Он очень хотел увеличить количество своих торговых точек. Одного магазина в провинции было недостаточно. Некоторые более крупные районы, такие как Токио или Хоккайдо, нуждались по крайней мере в 3 или даже 5 магазинах. А густонаселенные провинции по крайней мере в двух.
 
 Это означало, что им нужно будет построить более 30 новых магазинов. На каждый потребуется не менее 50 000 долларов США. Хотя цены на недвижимость в Японии упали, арендная плата тех мест, которые он хотел, нет.
 
 Только на одни новые магазины нужно было почти 2 миллиона долларов. Завод по-прежнему нуждался в расширении и увеличении числа рабочих. К тому же существовали НИОКР, а также затраты на маркетинг. Камеда Масао произвел мысленный подсчет и выяснил, что ему нужно не менее 6 миллионов долларов. Придётся взять несколько кредитов.
 
 Он был уверен, что захватит не менее 40% рынка Японии и станет лидером!
 
 Рассказав Фэн Юю все свои планы, Камеда Масао посмотрел на него в надежде, что тот с ним согласится. Даже если Фэн Ю не вложит больше денег в его компанию, по крайней мере, он должен позволить ему взять кредит.
 
 Не говоря ни слова, Фэн Ю достал свою чековую книжку и выписал чек на 10 миллионов долларов. Он повернулся к Камеде Масао и сказал ему, что тот слишком мелко мыслит. Чего он добьётся с такими маленькими деньгами?
 
 Номер один в Японии? Хотя население Японии считалось высоким, можно ли сравнить ее с США или Европой? Камеда Масао не должен ставить свои цели только на одну область. Он должен смотреть дальше.
 
 Например, развитие рынка Юго-Восточной Азии. Возможно, на китайский рынок войти будет нелегко, но он должен быть в состоянии открыть продажи в прибрежных районах, таких как Гуанчжоу или юго-восточные провинции. Эти места находились недалеко от Тайваня и Гонконга. Их экономическое развитие шло гораздо быстрее, и люди там с готовностью принимали все новое.
 
 Гонконг, Макао, Тайвань, Малайзия, Южная Корея и др. Все эти страны были более развиты, чем Япония.
 
 Фэн Ю похлопал Камеду по плечу: “Не бойся мечтать о большем. Чем больше твоя мечта, тем больше твой потенциал. Ты не можешь концентрироваться только на Японии. Это неправильно. Возможно, сейчас ты ещё даже не являешься номером один в своей стране. Но на самом деле гораздо проще быть компанией секс-игрушек номер один в мире.”
 
 Камеда Масао подумал о том, что только что сказал Фэн Ю. Быть компанией номер один в стране сложнее, чем стать компанией номер один в мире? Что же это за теория такая?
 
 “Ты меня не понимаешь? Я тебе сейчас все объясню. Основной рынок секс-игрушек можно широко разделить на 3 региона. Азия, Европа и США. Наши продукты хорошо воспринимают азиаты. Но задумывался ли ты когда-нибудь о США и Европе? Рынок там еще не развит. Почему бы компании не разработать продукты, которые подходят потребителям из этих регионов? Если ты сможешь захватить 30% европейского рынка, 30% американского рынка и 30% азиатского рынка, то захватишь более 20% мирового. Разве это не компания номер один в мире?”
 
 Камеда Масао быстро заморгал. Судя по всему, то, что сказал Фэн Ю, имело смысл.
 
 “Ну что? Теперь ты меня понял? Я хочу, чтобы ты создал дочерние компании в США и Европе. Тебе придётся построить там фабрики. Если не хватит денег, можешь взять кредиты. Если возникнут проблемы, скажешь мне. Я могу увеличить свои инвестиции. Посмотри на айву. Она была вся в долгах, когда я ее купил, общая сумма долгов составила более 8 миллиардов иен. Но Хэйтаро Накадзима сказал мне, что, когда все их заводы начнут работать вместе и будут производить новейшую продукцию, он сможет погасить все долги и у него еще останутся деньги. В Японии AIWA по-прежнему конкурирует с Sony. Но в других регионах доля рынка AIWA уже догоняет Sony. Продажи AIWA в Азии уже обогнали их главного конкурента. В следующем году AIWA обгонит Sony и в других регионах. AIWA будет компанией номер один на рынке Walkman!”
 
 Фэн Ю использовал айву в качестве примера, чтобы доказать свою стратегию. У Камеды Масао было уверенное выражение лица.
 
 Фэн Ю был готов в него инвестировать и доверил ему управление компанией. Совсем недавно он был безработным, а теперь стал настоящим акционером компании. Это произошло благодаря тому, что Фэн Ю верил ему и продолжал давать свои указания.
 
 Он должен упорно трудиться ради своих собственных мечт, а также ради мечты Фэн Юя!
 
 Если бы Фэн Ю знал, о чем сейчас думает Камеда Масао, он бы закричал ему прямо в лицо.
 
 “Я не мечтаю стать боссом компании секс-игрушек номер один в мире!”
 
 “Босс, теперь я все понял. Я обещаю вам, что в следующем году наши компании в США и Европе будут получать прибыль. В течение 3 лет наша компания будет занимать более 30% мирового рынка! Кстати, я заметил, что в Гонконге и западных странах пользуются популярностью журналы. В Японии я использую фильмы для продвижения нашей продукции, а в других регионах буду давать рекламу в журналах.”-
 
 Фэн Ю кивнул. Камеда Масао был блестящим человеком, но этого было недостаточно. У Фэн Юя все еще есть отличная идея, которую он ему не сказал.
 
 “Камеда, а ты раньше смотрел какие-нибудь конкурсы красоты?”
 
 Тот посмотрел на Фэн Юя с непонимающим выражением лица: "босс, вы хотите нанять этих королев красоты, чтобы они рекламировали нашу продукцию?”
 
 “……”
 
 Фэн Ю: "о чем ты думаешь? Если бы ты мог нанять их без использования каких-либо незаконных средств, то пожалуйста. Но неужели ты думаешь, что это возможно? Я говорю о том, что мы можем организовать такие же конкурсы. Это будет похоже на прослушивание актрис. Но они должны использовать наши продукты и носить наши костюмы. Конечно, ты также сможешь организовать выставку, чтобы продемонстрировать всю нашу продукцию. Это даст отличный эффект. Секс-игрушки не являются незаконными, и здесь нечего стыдиться. Мы помогаем людям справиться со стрессом. Ты меня понял?”
 
 Эмммм..... Организовать выставку секс-игрушек?
 
 Камеда Масао никогда не слышал, чтобы кто-то делал это, хотя правил, которые бы утверждали, что такого рода выставка запрещена - не было. Фэн Ю хотел, чтобы он организовал огромное шоу и пригласил другие заводы, средства массовой информации и посетителей. Это позволит не только продемонстрировать свою продукцию, но и увеличить объем продаж.
 
 “Босс, я все понял. Будьте уверены, я сделаю все, что в моих силах!”
 
 Камеда Масао решил, что он должен достичь того, что пообещал Фэн Юю гораздо раньше. Он обязан сделать шестое чувство самой популярной компанией секс-игрушек в мире!
 
 О кстати, когда Фэн Ю просматривал каталог их продукции, он выглядел так... как будто хотел сам ее опробовать. Может, попросить Йошико остаться после ужина?
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 Фэн Ю наслаждался традиционной японской кухней. Это была самая вкусная еда, которую он когда-либо ел, и она очень сильно отличалась от той, что готовят в, так называемых, японских ресторанах в Китае.
 
 Однако Фэн Ю недоумевал, понимая, что все блюда, которые заказывал Камеда Масао, были с афродизиаками...
 
 “Босс, мне нужно вернуться в офис. Йошико отведёт вас в вашу комнату. Она немного говорит по-китайски. Вы наверное вспотели от этой жары, и вам следует принять ванну. Йошико может вам помочь.”
 
 Черт. Что Камеда Масао имеет в виду?
 
 Фэн Ю повернулся и посмотрел на Йошико, которая тут же покраснела и опустила голову. Она нуждалась в этой работе, чтобы содержать свою семью. Камеда обещал ей хорошую сумму денег. Кроме того, этот босс из Китая довольно хорошо выглядел и не казался грубым.
 
 “Камеда! Забирай ее с собой! За кого ты меня принимаешь? Я больше не хочу видеть, как ты занимаешься подобными вещами! Завтра я встречаюсь с Хэйтаро Накадзимой, тебе не нужно меня сопровождать!”-Яростно воскликнул Фэн Ю.
 
 Камеда Масао немедленно склонился так низко, что его голова почти коснулась пола. Он и представить себе не мог, что его предложение вызовет у Фэн Юя такую реакцию. Он поспешно махнул рукой Йошико, чтобы та вышла из комнаты, извинился и снова поклонился, прежде чем уйти.
 
 У Йошико были толстые ноги, и Фэн Юя она не интересовала. Кроме того, у него уже есть девушка в Китае. Йошико, должно быть, уже делала это раньше, и Фэн Ю не мог на такое согласиться.
 
 Камеда Масао и Йошико разочарованно покинули ресторан. Фэн Ю тоже был разочарован. Почему Камеда Масао не нашёл какую-нибудь старшеклассницу? Если бы он привёл девочку помоложе, он мог бы подумать!
 
 ……
 
 На следующий день Фэн Ю открыл дверь своего гостиничного номера и тут же увидел Хэйтаро Накадзиму, стоящего снаружи. Фэн Ю даже не был уверен, как долго он там стоял, поскольку он не постучал в дверь.
 
 “Доброе утро, мистер Фэн.”
 
 “Доброе. Давайте вместе позавтракаем.”
 
 Хэйтаро Накадзима ждал приглашения Фэн Юя. Во время завтрака он взволнованно доложил Фэн Юю о последних успехах компании.
 
 Офисы в Тайване, Малайзии и Саудовской Аравии начнут работать ещё до конца года. Новые заводы в Малайзии и Японии смогут начать производство примерно в декабре. В этот же период будет завершено расширение филиала в Англии. В следующем году мировое производство AIWA увеличится более чем в 5 раз!
 
 А если AIWA все же сможет позаимствовать заводы Sony, то даже более чем в 10!
 
 Этого уже было достаточно. Дочерняя компания и завод в Панаме могут достроить гораздо раньше, чем планировалось. Самое позднее - в следующем году!
 
 Поскольку все больше и больше потребителей узнавали о бренде AIWA, их продажи Walkman увеличивались. Aiwa Walkman уже продавались дороже, чем Sony!
 
 В прошлом Sony, будучи международным брендом и не имея других крупных конкурентов, имела возможность продавать свою продукцию по высокой цене и получать высокую прибыль. В то время они все еще работали вместе. Sony была нацелена на сегмент высокого класса, а AIWA среднего и низкого уровня.
 
 Теперь же все было наоборот. AIWA уже захватила высший сегмент рынка, а Sony могла довольствоваться только тем, что осталось. Это не было хвастовством Хэйтаро Накадзимы. Это был факт.
 
 Когда он упоминал об этом, у него был очень гордый вид.
 
 Фэн Ю считал, что это не очень хороший знак.
 
 “Голодный верблюд все равно больше лошади."
 
 Кроме того, Sony они еще не победили. У неё по-прежнему была большая часть доли рынка, чем у AIWA. Sony все еще продавали больше плееров, чем AIWA. Их прибыль и узнаваемость бренда попрежнему были выше.
 
 Хэйтаро Накадзима не переставал думать о том, как ему выиграть. Он хотел стать лидером рынка Walkman. Он хотел опередить Sony.
 
 Однако никто не сомневался в возможностях Научно-исследовательского отдела Sony. Хотя AIWA сейчас лидировала, имея технологии BEE, Sony могли быстро ее догнать.
 
 “Хэйтаро, не забывай, что масштаб Sony в несколько сотен превосходит наш. Ты действительно думаешь, что они вот так просто сдадутся? Пока что мы одержали победу в Азии. Но в других регионах все равно проиграли. Наши продажи продолжают расти в западных странах, но что насчет общего объема продаж? Наше производство сможет догнать Sony только в следующем году. Ты думаешь, что они прекратят увеличивать свое производство? Не забывай, что их заводы расположены по всему миру.”
 
 Гордая улыбка на лице Хэйтаро Накадзимы тут же исчезла. Он гордился своими результатами, но еще не дошел до того, чтобы стать настолько высокомерным.
 
 Он всего то хотел сообщить Фэн Юю хорошие новости, чтобы его обрадовать . В глубине души он никогда не смотрел на Сони свысока. Sony по-прежнему его враг номер один!
 
 Из-за того, что AIWA раньше принадлежала Sony и была с ними в Союзе, Хэйтаро Накадзима понимал эту компанию куда больше, чем Фэн Ю.
 
 Он знал, насколько могущественна Sony. Несмотря на то, что компания потратила много денег в прошлом году и понесла убытки в этом, Sony все еще оставалась лидером электронной промышленности с мощной финансовой поддержкой и технологической мощью.
 
 Хэйтаро Накадзима также не позволил AIWA прекратить свои исследования и разработки новых продуктов и технологий. Он удалил некоторые бесполезные функции в плеерах и сосредоточился на качестве звука. Фэн Ю хотел, чтобы все потребители запомнили Aiwa Walkman благодаря красивому дизайну и качественному звуку!
 
 В их последнем продукте был небольшой жидкокристаллический экран. Он мог отображать время автономной работы. Эта модель была чрезвычайно популярна на рынке, и Хэйтаро Накадзима хотел продолжить работу в этом направлении.
 
 Фэн Ю отчетливо помнил, что в его прошлой жизни Sony постоянно уменьшала размер своего Walkman. Они даже выпустили отдельную ультра-тонкую серию плееров, которую отлично приняли потребители. Но теперь Sony уже не могла запустить эту тенденцию. Она станет всего лишь последователем AIWA!
 
 “Мистер Фэн, я приму это к сведению. Я не дам Sony ни единого шанса! Позже я покажу вам наши новые образцы. Тогда вы сможете решить, какая модель станет более подходящей для рынка.”
 
 На самом деле, Хэйтаро Накадзима уже принял решение, но все равно говорил это Фэн Юю, чтобы хотя бы услышать его мнение. Он был глубоко впечатлен дальновидностью этого человека.
 
 ……
 
 Фэн Ю посмотрел на образцы Walkman, все они были такими, как в его предыдущей жизни. Тогда их хорошо принял рынок и они принесли AIWA большую прибыль.
 
 “Все отлично. Ты хочешь вывести их все на рынок? У меня есть ещё небольшое предложение. Продолжай разрабатывать наушники, чтобы технологии их производства были самыми передовыми в мире! Также можешь увеличить разнообразие цветов. Это даст потребителям возможность выбрать. А все остальное делай так, как считаешь нужным. Я тебе доверяю. В мире Walkman ты самый лучший!”
 
 Хэйтаро Накадзима задрожал от возбуждения, услышав слова Фэн Юя: "будьте уверены, Мистер Фэн. В следующем году наша компания заработает 10 миллиардов иен!”
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 Aiwa должна была продать плееров более чем на 100 миллиардов иен, чтобы достичь такой цели. Это означает, что компания должна была бы продать по крайней мере несколько сотен миллионов единиц Walkman.
 
 “Как же ты хочешь это осуществить?”-Фэн Юю было очень любопытно. Хэйтаро Накадзима говорил, что он сможет продать все плееры, которые будут выпущены в следующем году. Возможно ли это?
 
 При нормальных обстоятельствах было бы хорошо, если бы их производство немного превышало продажи. Выпуск продукции не может быть намного выше спроса, иначе компания может уйти в минус. Если выпуск продукции окажется меньше рыночного спроса, то нужно будет увеличивать производство, чтобы помешать конкурентам завоевать большую долю рынка. Если предложение равняется спросу, это означает, что на рынке больше нет места для дальнейшего расширения.
 
 “Я буду проводить глобальную маркетинговую кампанию и найму знаменитостей для рекламы.”
 
 “Кого например? Наши продукты ориентированы на более молодой рынок. Ты хочешь подыскать известных певцов?”-Фэн Ю нахмурился. Это был не очень хороший знак. Как AIWA может выиграть Sony, если дело дойдёт до контрактов со знаменитостями?
 
 У Sony есть мега-суперзвезда, которая может стать представителем их продукта. Этот человек-Майкл Джексон. У него был контракт с CBS record, а CBS records недавно выкупила Sony.
 
 “Уитни Хьюстон? Мои люди уже говорили с ней, и она, кажется, заинтересовалась нашим предложением. Но ее гонорары довольно высоки. Это значительно увеличит наши расходы. Тем не менее, на данный момент она самая популярная певица.”
 
 Фэн Ю покачал головой: "хотя я не хочу этого говорить, она черная. Она может быть очень популярна в США и африканских странах. Да и в Азии и Европе ее песни все еще могут нравиться людям. Но им не понравится ее внешность.”
 
 “Мадонна? Она будет стоить еще дороже.”-Хэйтаро Накадзима чувствовал, что сказанное Фэн Юем действительно имело смысл. Он упустил из виду цвет ее кожи.
 
 Фэн Ю снова покачал головой: "нам не нужны знаменитости для съёмок в рекламных роликах. Нам нужно всего лишь использовать их самые популярные песни. Или мы можем нанять кого-нибудь, чтобы он написал для нас мелодию. Например, 10-секундную. В рекламных роликах мы можем использовать красивых моделей.”
 
 “Моделей? Без проблем. Но 10 секунд, о которых вы упомянули, слишком мало. Как мы должны успеть продемонстрировать наш бренд?”-Хэйтаро Накадзима нахмурился.
 
 Фэн Ю долго думал об этом и “позаимствовал" очень популярный рекламный слоган из своей прошлой жизни:"почему бы не использовать слова – AWIA, мастер технологий, в качестве нашего фирменного слогана?”
 
 Айва, мастер технологий!
 
 Глаза Хэйтаро Накадзимы чуть не вылезли из орбит. Этот фирменный слоган был потрясающим!
 
 Таким образом, у потребителя сложится впечатление, что AIWA производит лучшие в мире плееры!
 
 Таким образом, они смогут продемонстрировать возможности AIWA и в то же время принизить своих конкурентов. Мистер Фан просто великолепен. С этим фирменным слоганом продажи AIWA увеличатся ещё больше!
 
 “Мистер Фэн, я знаю, что делать. Я найму профессионального исполнителя, чтобы он произнес этот слоган. Таким образом, он будет звучать лучше. Что касается музыки, то мы можем просто использовать части каких-нибудь популярных песен. Стоимость рекламы будет ниже, а эффект останется отличным.”
 
 Теперь у Хэйтаро Накадзимы появилось новое направление развития. Имея такой слоган, уже будет не важно, какие песни они используют. Теперь ему нужно просто найти двух красивых моделей, которые будут танцевать, слушая музыку на плеерах.
 
 Фэн Ю кивнул: "Хорошо. Разберись со всеми деталями. Этот слоган - не только для рекламы. Именно этого я и хочу от айвы. Мы должны овладеть всеми лучшими технологиями и быть предшественниками в этой отрасли.Кстати, ты знаешь, что Sony использовали все свои новейшие технологии при производстве своих продуктов?”
 
 В прошлой жизни Фэн Юя Sony всегда использовала второсортные технологии на своих новейших продуктах. Все дело было в том, что даже их было достаточны, чтобы победить всех конкурентов. Даже если их конкуренты представили лучшие продукты, Sony всегда могла бы успеть вовремя отреагировать. Эта компания никогда раньше не внедряла какие-то технологии, которые убили бы всех их конкурентов.
 
 Sony пришлось бы заплатить большой штраф за создание монополии.
 
 Их попросту загнали в угол, и они никогда не могли использовать свои новейшие технологии.
 
 “Я знаю об этом. Наши сотрудники отдела исследований и разработок находятся на одном уровне с Sony. Мы определили некоторые направления исследований, и если они будут успешными, то наши наушники, динамики и плеер будут модернизированы. Мы также пытаемся сделать наш плеер меньше размером. Все должно быть готово в течение года. В следующем году наш Walkman будет еще легче и меньше.”
 
 “Было бы лучше, если бы ты мог создать серию плееров, например, с лучшим качеством звука, и назвать ее супер оригинальной Аудиосерией. Те плееры, которые более красивые, можно изготовить в большем количестве расцветок и назвать радужной серией. В будущем, когда мы представим меньший Walkman, мы можем назвать его ультратонким. Таким образом, у потребителей будет большой выбор, а мы сможет продемонстрировать все возможности AIWA.”
 
 Фэн Ю использовал тактику Sony из своей прошлой жизни. Когда сами представители Sony задумался об этой стратегии, будет уже слишком поздно. Теперь они были на тропе войны с Sony, но исследователи AIWA были гораздо способнее.
 
 Фэн Ю хотел, чтобы айва начала исследовать проигрыватели компакт-дисков. Он хотел окончательно вторгнуться на рынок Sony!
 
 ……
 
 “Президент Норио, китайский босс айвы, приехал в Токио. Они что-то задумали?”
 
 Норио Ога махнул рукой: "просто не обращай на него внимания. Мы-Сони. Мы-лучшая электронная компания в мире. До тех пор, пока наши продукты будут лучше, чем их, AIWA не сможет нам соответствовать. Как продвигается работа по улучшению качества звука?”
 
 “Если мы используем технологию BEE, то сможем достичь того же качества звука, что у AIWA.”
 
 “Я не хочу такого же качества, как у них! Я хочу быть лучше! Кроме того, запустите наши новые наушники на рынок. Мы должны держаться за потребителей. Два новых завода AIWA начнут работать уже в следующем году. Их производство увеличится в несколько раз, и сейчас мы не можем позволить им вырвать у нас позицию лидера рынка. Мы должны сосредоточиться на азиатском рынке!”
 
 Азия была родиной Sony, но ее захватила айва. На европейском и американском рынке Sony по-прежнему лидировала, но у них просто было больше продуктов. Это вовсе не означало, что она пользовалась популярностью. AIWA уже обогнала Sony по продажам в Японии, Китае, Тайване, Малайзии и Сингапуре, а это было оскорблением для такой сильной компании!
 
 Хм! Айва хочет продолжать расширяться? Вот только Сони не упустит это из виду. Мы уже победили американцев, неужели вы думаете, что китайцы смогут нас обойти?
 
 Хм! На этот раз мы наймем Майкла Джексона для рекламы наших продуктов. Посмотрим, кто останется победителем по итогам следующего года!
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 Фэн Ю остался доволен этой поездкой в Японию. Хэйтаро Накадзима и Камеда Масао были очень талантливыми людьми. Они намного лучше справлялись с управлением компаниями, чем Фэн Ю.
 
 Фэн Ю решил продолжить изучение японских компаний. Он хотел найти те из них, которые сейчас терпели убытки, но будут хорошо работать в будущем. Он хотел в них инвестировать.
 
 Однако он опоздал. Их уже спонсировали гораздо более крупные корпорации. Не нашлось ни одной компании, в которую Фэн Ю мог бы вложить деньги. В конце концов, он просто попросил Хэйтаро Накадзиму переманить нескольких инженеров из Исследовательского центра, который вот-вот должен был закрываться. У айвы должен быть постоянный запас талантов!
 
 Эта поездка в Японию длилась меньше недели. Виза Фэн Юя уже истекала, и он отправился обратно в Пекин. Тем его ждала церемония военной подготовки.
 
 Фэн Ю появился на военных учениях в последние несколько дней. Он присоединился к тренировкам, и все они были довольно легкими, вроде марширования. Фэн Ю быстро догнал остальных своих однокурсников.
 
 Когда военная подготовка закончилась, наступили каникулы. Модифицированный Land Rover Фэн Юя тоже уже привезли в Пекин. Один дилер помог Фэн Юю сделать Пекинский номерной знак. Уже скоро наступит зима, а Фэн Ю не хотел ездить на мотоцикле в такие морозы.
 
 Он решил поехать в Пекинский педагогический университет.
 
 За последний месяц новую квартиру Фэн Юя уже подготовили и в ней можно было жить. Она была отремонтирована, и ему осталось только купить немного мебели, бытовую технику и какую-нибудь картину.
 
 Тянь Лэй оказался очень даже компетентным. Он помог Фэн Юю найти несколько продающихся квартир уже на следующий день. Тот, в свою очередь, предложил хозяину высокую цену, чтобы он побыстрее согласился ее продать.
 
 Это была трехкомнатная квартира, около 200 кв. м. Но для Фэн Юя этого было достаточно.
 
 ……
 
 В Университетском городке сейчас были не такие строгие правила, как в последующие годы. Фэн Ю мог подъехать на машине прямо к университету.
 
 В эту эпоху только богатые люди или чиновники могли позволить себе водить машину, поэтому охранники не смели их обижать.
 
 Фэн Ю добрался до общежития Ли На и увидел там парня в очках, одетого в университетскую форму. Он смотрел на девушку и выглядел так, словно хотел к ней подойти, но слишком сильно стеснялся.
 
 Девушка, в свою очередь, держала книгу, прикрывая ей лицо, и украдкой поглядывала на того парня. Они стояли далеко друг от друга, но все равно переглядывались. Они даже не осмеливались сесть к друг другу поближе.
 
 Так, так……
 
 В эту эпоху, даже несмотря на то, что уже существовала тенденция к свободе, большинство людей все еще были консервативны, когда дело касалось отношений. Если вы попробуете остановить девушку на улице и предложите проводить ее домой, вас заклеймят как хулигана и арестуют.
 
 Было очевидно, что и парень, и девушка были заинтересованы друг в друге, но слишком боялись приблизиться. Во всяком случае, до того, как Ли На спустится вниз, еще есть время. Позвольте мне сегодня побыть свахой.
 
 Фэн Ю припарковал машину у обочины и подошел к этому парню: "брат, тебе нравится эта девушка?”
 
 “А? Нет-нет. Я просто проходил мимо.”-Сказал парень в очках. У него был такой акцент, словно он родом из Цзянси.
 
 Проходил мимо? Почему ты тогда стоишь здесь так долго? Даже черепаха передвигается быстрее!
 
 “Охх... друг, как мужчина, ты должен быть храбрым. Тебе нравится эта коротко стриженная девушка? Ты знаешь, из какой она группы? Ты знаешь, из какого она города? Вы знаете, в какое время она обычно заканчивает учиться? Не знаешь? Так иди и спроси! Если она тебе нравится, почему ты ведёшь себя так робко?”
 
 “Спросить? Я не думаю, что смогу это сделать. Мне страшно.”-ответил парень в очках.
 
 Черт. Посмотри на себя. Если ты будешь продолжать в том же духе, то упустишь свой шанс. В эту эпоху ты можешь подать заявку, чтобы вы делали одно и то же задание.
 
 Более того, в будущем все вы станете учителями. Попасть на работу в одну и ту же школу не должно быть проблемой.
 
 “Братан, ты слишком бесполезен. Эта девушка с юга или с севера?”-вздохнул и спросил Фан Ю.
 
 “Ты... почему ты спрашиваешь об этом?”-Парень настороженно посмотрел на него.
 
 Чего? Ты решил, что я заинтересовался этой девушкой? Хотя она не была уродливой, ее нельзя было считать даже хорошенькой. Ли На была намного красивее.
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил поговорку из своей прошлой жизни. Что такое любовь? Это два человека, которые выглядят как обезьяны, но все равно боятся, что их партнёра кто-то уведёт!
 
 “Я тоже жду одну девушку. Я не буду ее уводить у тебя. Ты только скажи мне, откуда она, и я подскажу тебе некоторые трюки, чтобы ты смог завоевать ее сердце.”
 
 Фэн Ю знал, что этому парню даже ничего не придётся делать, чтобы завоевать сердце этой девушки. Ему просто нужно к ней подойти, и она уже согласится. Но этот очкарик был слишком робок. Он даже не осмелился подойти и заговорить с ней. В эту эпоху ни одна девушка не сделала бы первого шага!
 
 “Мы из Ханчжоу. Мы познакомились во время школьного собрания.”
 
 Черт. Вы оба из одного города, а ты все равно боишься поговорить с ней?
 
 “Я же говорю тебе, девушки любят прямолинейных парней. Просто подойди к ней, и она обязательно отложит свою книгу и посмотрит на тебя. Просто скажи ей прямо, что она тебе нравится и ты хочешь с ней встречаться. Она не отвергнет тебя. Если ты продолжишь колебаться дальше, кто-то завоюет ее сердце, а тебе останется только плакать в углу!”
 
 “Неужели? Но ... Но я не могу заговорить с ней.”
 
 Фэн Юя жутко взбесил этот робкий парень.
 
 “Ли На, позволь мне пригласить тебя в кино. Там идёт гонконгский фильм, в главной роли Чжоу Юй Фат. Я даже билеты купил.”
 
 Он обернулся. Черт возьми, я здесь учу этого парня ухаживать за девушками, пока кто-то пытается увести мою? Кто этот отвратительный тип?
 
 “Извини, но я занята.”-Ли На бросила на этого парня полный отвращения взгляд. С самого начала их военной подготовки этот парень постоянно преследовал ее. Она уже несколько раз отказывала ему, но он все равно не сдавался.
 
 Фэн Ю похлопал того парня в очках по спине и сказал: "Смотри внимательно.”
 
 Он поправил рубашку и подошел к Ли На: "Эй, красавица, ты одна? Я знаю, что неподалеку недавно открыли каток. Могу я пригласить тебя туда покататься?”
 
 Ли На увидела Фэн Юя и тут же улыбнулась: "покататься? Вот здорово!”
 
 “Ты кто такой? Ли На, это слишком опасно. Если вы хочешь во что-нибудь поиграть, я знаю, что здесь есть бильярдная. Мы можем поиграть. Бильярд-это высококлассный вид спорта, в который играют дворяне!”
 
 Этот раздражающий парень повернулся к Фэн Юю и тихо сказал: "жаба, жаждущая плоти лебедя. Мой отец-начальник отдела в городском департаменте образования! Ли На и я-оба лебеди. Мы созданы друг для друга!”
 
 Черт возьми! Начальник отдела? Если кто-нибудь бросит камень с неба и он попадет в 7 человек, 6 из них будут выше по рангу, чем твой отец!
 
 Фэн Ю посмотрел на этого отвратительного парня и серьезно сказал: "Если ты хочешь оставаться тупым животным, не тащи за собой других. Это ты надушился? Что за вонь! Тот самый запах начальника отдела? Малышка, мы идем?”
 
 Фэн Ю взял Ли На за руку и пошел прочь.
 
 Этот парень был в шоке. Ли На нравятся такие прямолинейные парня? Они уже держатся за руки! Черт, я должен был немедленно взять ее за руку.
 
 Парень в очках смотрел на Фэн Юя и Ли На, и боролся с собой. Он посмотрел на девушку вдалеке, собрался с духом и пошел к ней. Он шел навстречу девушке своей мечты...
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 Парень в очках этого не заметил, но второй услышал, что акцент Фэн Юя был похож на акцент Ли На. Неужели они знали друг друга?
 
 Когда он увидел, что Фэн Ю открывает дверцу машины, все его планы немедленно растворились. У него была машина, причем импортная. Семья этого человека была не из простых. Если он сам попробует использовать какие-то тайные методы, чтобы заполучить Ли На, то потом, возможно, столкнётся с местью этого человека.
 
 Ладно, плевать. В университете много хорошеньких девушек. Его отец был начальником отдела в департаменте образования, и он мог подыскать работу в Пекине после окончания университета. Он знал, что многим девушкам это будет интересно.
 
 Несколько лет назад все выпускники лучших университетов Пекина были мишенями различных правительственных учреждений. Даже выпускники Пекинского педагогического университета хорошо воспринимались правительством.
 
 Но в последние годы выпускников становилось все больше и больше, а правительство урезало расходы на пособия. Ходили слухи, что еще через несколько лет выпускникам в принципе не будут обеспечивать работу. В этом году выпускник Пекинского педагогического университета даже не смог остаться в Пекине, так как там и так было достаточно учителей. Его отправили обратно в родной город.
 
 Он подумал, что Ли На родом из северо-восточного региона и с нетерпением ждет возможности остаться в Пекине. Тогда он наверняка бы ее заинтересовал. Но она была холодна к нему. Теперь он знал, что именно этот парень был тому причиной.
 
 Прежде чем Фэн Ю сел в машину, он увидел, как тот очкастый парень агрессивно схватил девушку за руку, а затем попытался обнять ее. Она дала ему пощечину и убежала.
 
 Черт возьми, я же сказал тебе просто подойти к ней. Зачем ты хватаешь ее за руку и пытаешься обнять? Вот идиот!
 
 Фэн Ю немедленно сел в свой "Лэнд Ровер" и уехал. Похоже, что он потерпел неудачу, попытавшись стать свахой!
 
 “Куда ты меня везёшь? Мы действительно будем кататься на коньках?”-Ли На выглянула в окно. Хотя она и жила в Пекине, но никогда не бродила по окрестностям.
 
 "Национальные праздники длятся 3 дня. Куда ты хочешь? Сегодня прекрасная погода. Что насчет того, чтобы посетить Великую Китайскую стену?”-он знал, что она хотела там побывать.
 
 “Неужели? Я до сих пор там не была!”-Ли На очень взволновалась. Она видела Великую стену только по телевизору и в книгах, а теперь, наконец-то увидит ее собственными глазами.
 
 Национальные праздничные дни были не так длинны, как в последующие годы, но все же у них был трехдневный выходной.
 
 Великая Китайская стена была главной достопримечательностью Пекина.
 
 Когда Фэн Ю и Ли На приехали к самой известной части Великой Китайской стены, там оказалось много туристов.
 
 Многие из них тяжело дышали после подъема на небольшой участок. Большинство сидели на ступеньках, пытаясь отдохнуть, а некоторые даже притащили с собой собственный походный стул.
 
 “Не двигайся. Здесь очень красиво. Давай я тебе сфотографирую.”-Фэн Ю достал свой фотоаппарат.
 
 Жаль, что еще не появилось цифровой камеры. Они не узнают, какой получится фотография. Но это не имеет значения. Фэн Ю взял с собой много пленки.
 
 Камера у него была довольно неплохая. Ему не нужно было самому сворачивать пленку, а у фотоаппарата даже была вспышка.
 
 После получаса ходьбы Ли На совсем запыхалась.
 
 Фэн Ю наклонился к ней и похлопал по плечу: "Пойдем, я понесу тебя. Впереди не так уж много людей. Мы должны посетить еще несколько маячных башен. Наверняка на них очень красиво. Там мы сможем сделать еще несколько фотографий.”
 
 Ли На покраснела, когда забралась на спину Фэн Юя. Он использовал свои руки как опору для неё. Он чувствовал ее мягкость своей спиной, медленно идя вперед и знакомя ее с историей Великой Китайской стены. Накануне он делал домашнее задание на эту тему в библиотеке.
 
 Одна парочка отдыхала на ступеньках Великой стены, когда девушка ущипнула своего парня: "посмотри на них. Тащит свою подружку, поднимаясь на верх, и даже не выглядит уставшим. А теперь посмотри на себя!”
 
 У этого парня был беспомощный вид. Почему бы тебе не сказать, что эта девушка весит самое большее 45 кг, а ты больше 60 кг? У нас почти одинаковый вес. Ты думаешь, что я смогу тебя нести?
 
 Ли На испугалась, что Фэн Ю устанет ее тащить, и спустилась вниз. Они оба еще некоторое время взбирались на Великую стену и продолжали фотографироваться, прежде чем вернулись вниз.
 
 На обратном пути Фэн Ю снова увидел эту пару. Парень нес свою девушку на спине. Одной рукой он держался за перила, а его ноги сильно дрожали.
 
 Этот парень увидел Фэн Юя, и его глаза загорелись от гнева. Все мои страдания из-за тебя! Мы приехали сюда отдохнуть, а теперь я страдаю!
 
 ……
 
 У подножия Великой стены Фэн Ю и Ли На решили поесть лапши. Фэн Юю она не очень понравилась, но он все равно съел две миски.
 
 “Почему ты так много ешь? Ты пропустил завтрак?”-Ли На протянула Фэн Юю свой носовой платок, чтобы он вытер рот.
 
 “Питание в школе так себе. Почему бы тебе не приготовить мне ужин Сегодня вечером?”
 
 “У тебя дома?”-Ли На покраснела.
 
 “Я еще не ел ничего из того, что ты готовишь, но ты все время говорила мне, что умеешь. Это правда так?”-Продолжал Фэн Ю.
 
 “Я действительно хорошо готовлю. Давай тогда сходим в магазин и купим все ингредиенты. Я дам тебе попробовать мою стряпню.”
 
 “Хорошо. Попозже сходим на рынок. Я буду громко смеяться, если твои блюда окажутся невкусными.”
 
 Ли На начала сожалеть о том, что сказала это. Почему она согласилась пойти в квартиру Фэн Юя? Вдруг он ее снова поцелует?
 
 Купив необходимые ингредиенты, они направились в квартиру Фэн Юя. Она была на третьем этаже. Это было новое здание, в котором даже был установлен лифт. Фэн Ю шел впереди, а Ли На-сзади.
 
 “Здесь…. Слушай... что думаешь? Квартиру недавно отремонтировали. Это будет наш с тобой дом. Тебе нравится?”
 
 Ли На покраснела и закатила глаза: "наш дом? Эта квартира просто прелесть. Она дорого стоит?”
 
 “Не так уж дорого. В холодильнике есть Цзяньлибао. Отдохни, а я вымою овощи.”-Фэн Ю очень взволновался.
 
 Это был первый шаг его плана. Ли На оказалась в его квартире!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/810973

    
  





  Экстраординарный гений Глава 329


  

    
      Глава 329
 
 Ли На вытолкала Фэн Юя из кухни: "тебе лучше уйти. Послушай, ты же только все испортишь. Иди лучше посмотри телевизор.”
 
 Фэн Ю ждал, когда она это скажет. Он вышел из кухни и начал накрывать на стол, не забыв открыть бутылку красного вина.
 
 Полчаса спустя Фэн Ю увидел на столе 4 блюда. Тушеная свинина, жареные помидоры с картофелем, зеленый перец с тертым картофелем и кисло-сладкая рыба. Это были его любимые блюда.
 
 “Иди вымой руки.”-она подтолкнула Фэн Юя.
 
 “Чтобы отпраздновать то, что ты готовишь для меня в первый раз, давай поднимем тост.”-Фэн Ю изо всех сил старался придумать какое-нибудь оправдание.
 
 “Но я же не пью.”-возразила Ли На.
 
 “Это не важно. Я добавил в вино немного прохладительных напитков. Содержание алкоголя здесь меньше, чем в пиве. Попробуй.”
 
 Ли На сделала глоток, и оно оказалось очень вкусным.
 
 “Ну как? Вкусно? Ну же, давайте выпьем.”-Фэн Ю постучал по бокалу Ли На и допил свое красное вино.
 
 Хахаха, я выпил. Я больше не смогу отвезти тебя в общежитие!
 
 “Хм, эта тушеная свинина даже лучше, чем у моей мамы, А кисло-сладкая рыба еще вкуснее. Ты можешь открыть собственный ресторан! Тебе нужно немного поесть, а то я все съем.”-Преувеличенно сказал Фэн Ю.
 
 На самом деле готовила она так себе. Но Фэн Ю был в хорошем настроении. Это был первый раз, когда Ли На приготовила для него ужин. Он должен сделать это так, чтобы она делала это всегда!
 
 Глядя на то, как Фэн Ю ест, Ли На съела кусочек яйца... кажется, она добавила недостаточно соли. Она не привыкла пользоваться маленьким воком для приготовления пищи и не могла определить, сколько соли нужно.
 
 Когда Фэн Ю подбодрил ее, они оба допили бутылку вина, и лицо Ли На покраснело.
 
 “Ах...... Я так наелся. Позвольте мне убрать посуду. А сама иди и отдохни.”-Фэн Ю отнес всю грязную посуду на кухню и положил в раковину.
 
 “Я все вымою.”
 
 “Нет необходимости. Давай лучше посмотрим кино. Я только несколько дней назад вернулся из-за границы, и мой друг сказал мне, что этот фильм-блокбастер в его стране очень популярен.”
 
 Фэн Ю достал из шкафа видеокассету и вставил ее в проигрыватель. Он привез эту видеокассету из Японии. Камада Масао сказал ему, что это любовная драма.
 
 Они оба сели на диван, и Фэн Ю обнял Ли На за плечи. Она прислонилась к его плечу.
 
 Этот фильм был о любовной истории, которая произошла в одном из японских университетов. В нем не было китайских субтитров, и оба они с трудом пытались понять, что к чему. Но, к счастью, актеры и актрисы очень хорошо отыгрывали свои роли.
 
 В конце фильма Мужчина и женщина поцеловались, а Фэн Ю воспользовался возможностью поцеловать Ли На.
 
 Они целовались уже не в первый раз. Но на этот раз это было особенно страстно. Фэн Ю медленно толкнул Ли На на диван, и его руки начали скользить по ее телу.
 
 Она схватил его за руки и выпрямилась: "мне нужно идти. Если я опоздаю, то не смогу войти в общежитие.”
 
 Ли На была взволнована, и ее сердце бешено колотилось. Она боялась, что если останется здесь еще ненадолго, то просто не сможет контролировать себя.
 
 Фэн Ю жалобно сказала: “Ах....... Я только что пил и не могу вести машину. Кроме того, сейчас каникулы, и это не страшно, если ты не вернёшься. Ты можешь остаться здесь. У меня две спальни. Я могу спать в кабинете.”
 
 К счастью, Фэн Ю уже все продумал. В ту эпоху девушки были слишком консервативны. Но сегодня вечером Фэн Ю не позволит этому кролику от него сбежать!
 
 Только что полученного возбуждения было недостаточно. У Фэн Юя все еще был план Б!
 
 Ли На немного поколебалась, и ее сердце забилось быстрее: "Правда?”
 
 “Конечно. Давай посмотрим еще один фильм. Ах... ты испачкалась. Как это некрасиво с моей стороны. Переоденься. Можешь постирать все в стиральной машине и принять душ. Завтра утром все будет сухим.”
 
 Фэн Ю “случайно" опрокинул бокал с кофейного столика и испачкал одежду Ли На.
 
 Принять душ в доме Фэн Юя? Сердце Ли На бешено заколотилось.
 
 “Нет необходимости. Я могу просто застирать пятно.”
 
 “Почему? Просто иди в ванную. Я уже разогрел для тебя воду. А еще ты сильно вспотела, пока поднималась на Великую стену. Иди прими душ, а я пока помою посуду. Хочешь, я отнесу тебя в ванную?”-спросил Фэн Ю с озорной улыбкой на лице.
 
 “Хулиган.”-она вбежала в ванную и заперла дверь.
 
 “На полке лежит халат. Можешь его надеть.”
 
 Фэн Ю мыл посуду и присвистывал. Ха-ха-ха, этот халат можно быстро снять, так как его удерживает только пояс. Ли На не сможет уйти после того, как примет душ!
 
 Через некоторое время она вышла из ванной, крепко держась руками за халат. Она повернулась к Фэн Ю с красным лицом: "Фэн Ю, Я не знаю, как пользоваться этой стиральной машиной.”
 
 “Давай я сам. Я тоже хочу принять душ.”
 
 Фэн Ю вошел в ванную и посмотрел на одежду Ли На в стиральной машине.
 
 А? А где же лифчик? Она приняла душ и снова надела его?
 
 Ладно. Так даже лучше.
 
 Стиральные машины этой эпохи все еще были полуавтоматическими. Воду нужно были залить вручную. Фэн Ю налил воды и включил ее. Он добавил немного стирального порошка и бросил одежду, которая была на нем, внутрь.
 
 Фэн Ю быстро окатился водой и вытерся насухо уже спустя 1 минуту. Он вышел топлесс в одном лишь полотенце, обернутым вокруг талии.
 
 “Ты... почему ты не надел свою одежду?”
 
 “Я тоже принял душ и бросил все в стирку. Почему ты ничего не смотришь? Давай я что-нибудь включу.”
 
 Фэн Ю достал видеокассету, которую хотел посмотреть, и вставил ее в проигрыватель. Затем он сел рядом с Ли На и снова обнял ее за плечи.
 
 Она попыталась отодвинуться, но вдруг, почувствовала себя очень счастливой, когда прислонилась к Фэн Юю и почувствовала его запах.
 
 Фэн Ю чуть не рассмеялся, когда это почувствовал.
 
 Фильм начался. Это была еще одна японская драма, но на этот раз с английскими субтитрами. Фэн Ю легко все понимал, но у Ли На возникали трудности.
 
 Ли На был озадачена этим фильмом. Почему им просто показывают человека, возвращающегося домой с работы, пока его жена готовит еду. Это скучно.
 
 Муж и жена сели обедать и выпили бутылку красного вина. Почему эта сцена кажется такой знакомой? Все происходило так же, как и то, что случилось с ними раньше.
 
 После ужина муж пошел принимать душ, а жена расстилала постель.
 
 Муж вышел из ванной в полотенце, обернутым вокруг талии.
 
 Сцены из фильма были слишком хорошо знакомы, и Ли На смутилась. О чем был этот фильм?
 
 Муж вдруг схватил жену за плечи и стал целовать ее. Его руки оказались под одеждой жены!
 
 Глаза Ли На широко раскрылись от шока. Это... что за фильм?!
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 Ли На увидела, как муж снимает одежду со своей жены, и закричала, поспешно закрывав глаза.
 
 “Фэн Ю, почему ты смотришь такие фильмы?”
 
 “Что ты имеешь в виду? Это художественный фильм. Такие жанры лучше всего смотреть парам.”-Руки Фэн Юя вновь начали скользить по ее телу, как у того мужчины в фильме.
 
 “Что ты делаешь? Ммммм……”
 
 Ли На подняла голову и хотела было отругать Фэн Юя, но тот закрыл ей рот своими губами.
 
 Она почти задыхалась от поцелуя, чувствуя головокружение и странные ощущения.
 
 Фэн Ю медленно поцеловал ей в шею. Ли На покраснела. Ее лицо и шея стали совсем красными.
 
 Она тяжело дышала.
 
 “Фэн Ю, нет. Мы еще не женаты. Мы можем сделать это только после того, как поженимся.”
 
 “Ты мне не доверяешь? Я обязательно женюсь на тебе.”
 
 “Я верю, но...”
 
 “Тогда все в порядке. Будь хорошей девочкой.”-И снова Фэн Ю не дал ей закончить.
 
 Одной рукой он держал ее за талию, а другой искал пояс халата.
 
 Из телевизора доносились громкие стоны, и у Ли На поднялась температура тела.
 
 Голова Фэн Юя покоилась на груди Ли На, он покусывал один из ее цветочных бутонов. Спина Ли На изогнулась дугой. Она никогда раньше не испытывала подобного чувства. Она даже забыла о том, что хотела остановить его.
 
 Фэн Ю уже стянул с нее халат, а она даже не заметила этого. Грудь Ли На была обнажена, а полотенце Фэн Юя валялось на полу. его губы медленно двинулись вниз.
 
 “Нет… не трогай…”
 
 “Перестань двигаться.”
 
 Как он мог слушать ее в такой момент? Он с силой раздвинул ноги Ли На и посмотрел на маленький кусочек ткани, прикрывающий ее самую интимную часть.
 
 “Перестань смотреть.”-одной рукой она прикрывала себя, а другой закрыла покрасневшее лицо.
 
 “Ты такая красивая!”-Пробормотал Фэн Ю.
 
 “Фэн Ю, только не здесь.”-Тихо сказала она, будучи больше не в силах сопротивляться.
 
 Он отнес ее на кровать в спальню и продолжил осыпать поцелуями.
 
 Его руки медленно ласкали тело Ли На, ощущая ее гладкую кожу. Она вновь попыталась остановить его, сжимая бёдрами его руку, но это не остановило движений его пальцев.
 
 Ли На почувствовала, как что-то давит ей на талию и попыталась отодвинуться, но не смогла.
 
 Фэн Ю прижался к Ли На и медленно раздвинул ее ноги.
 
 “Ли На, я люблю тебя...”
 
 “Ах…….”
 
 Почему она меня укусила?!
 
 Он перестал двигаться и пождал, пока она его отпустит. Он снова поцеловал Ли На и медленно начал двигаться. Ли На не знала, что делать. Она просто крепко его обняла.
 
 “Это очень больно. Не будь таким грубым.”
 
 ……
 
 Солнечный свет проник в комнату. На кровати лежала полуобнаженная пара. Парень медленно открыл глаза, и на его лице появилась улыбка.
 
 Прошлой ночью план Фэн Юя удался. Это был первый раз Ли На, и они сделали это только один раз, но Фэн Ю остался доволен.
 
 Он ждал этого столько лет, и наконец ему это удалось!
 
 Она посмотрел на спящую девушку. После прошлой ночи она выглядела как прекрасный цветок в полном цвету. Она стала еще красивее, чем раньше.
 
 Голова Ли На лежала на груди Фэн Юя. Ее длинные волосы щекотали его, и он снова начал возбуждаться.
 
 Фэн Ю убрал одеяло. Прошлой ночью Ли На хотела, чтобы свет был выключен. У него даже не было возможности хорошенько ее рассмотреть.
 
 Плоский живот и длинные ноги, одна из которых все еще была обернута вокруг Фэн Юя. Он не смог остановить свои руки, двигающиеся вдоль ее гладкой кожи.
 
 Фэн Ю схватил ее за грудь и медленно помассировал. Она была гладкой и твердой. Фэн Ю наслаждался этим ощущением. Ли На почувствовала, что кто-то прикасается к ней, и повернулась всем телом. Рука Фэн Юя двинулась вниз и начала исследовать его.
 
 Прошлой ночью Фэн Ю приготовил презерватив, но так им и не воспользовался. Это был их первый раз, и он хотел, чтобы Ли На чувствовала себя естественно.
 
 Презервативы в ту эпоху были очень толстыми. Кроме того, у многих людей была легкая аллергия на материал, используемый при их производстве. Другая причина заключалась в том, что Фэн Ю знал, что сейчас у Ли На был безопасный период для секса.
 
 Внутри нее все еще остались частички Фэн Юя, и это действовало как смазка для его пальцев.
 
 Ли На вдруг почувствовала что-то странное и проснулась. Она вспомнила свой сон и покраснела. Почему она снова мечтает о том, чтобы делать неприличные вещи с Фэн Юем?
 
 Она открыла глаза и увидела, что занавески какие-то странные. Где же она?
 
 Это квартира Фэн Юя! Она вдруг вспомнила, что ночевала у Фэн Юя!
 
 Она занималась сексом с Фэн Юем! Как он мог так поступить с ней? Они ведь еще даже не поженились! Ли На была в смятении и чуть не заплакала.
 
 Фэн Ю заметил, что она проснулась, и продолжил ласкать ее тело и целовать.
 
 Она почувствовала, что ее гнев растет, и уже подняла руку, чтобы дать Фэн Юю пощечину. Но тот поймал ее, а его правая рука двинулась ещё глубже.
 
 Ли На посмотрела на него, и ее гнев медленно утих. Ее тело медленно прекратило сопротивляться и позволило Фэн Юю прикоснуться к ней.
 
 Он поднялся и взял ее за бедра. Он снова собирался войти в нее.
 
 Ли На снова начала краснеть. Она не ожидала, что Фэн Ю сделает это сразу после того, как они проснутся.
 
 “Ты ... ты все спланировал прошлой ночью?”-Кротко спросила она.
 
 Фэн Ю игриво посмотрел на нее: "не имеет значения, так это или нет. Все уже произошло, и я буду нести за это ответственность.”
 
 Сказав это, Фэн Ю медленно двинулся назад. Ли На подумала, что он остановился, но Фэн Ю внезапно сильно толкнул ее бедрами.
 
 “Ахххх……”
 
 “Ли На, вчера вечером нам было совсем не весело. Давай сделаем это еще раз.”-Шутливо сказал он.
 
 “Ох... Ох....”-она инстинктивно схватила Фэн Ю, а пальцы ее ног резко согнулись. Она начала двигаться в его темпе.
 
 ……
 
 Примечания переводчика: я не знаю, что сказать на счёт этой главы...
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 “Наша одежда все еще в стиральной машине, вчера мы ее не выжали. Что же мне сегодня надеть?”-Ли На посмотрела на свою мокрую одежду.
 
 “Вот... Новую одежду. Это самая последняя тенденция. Я привез это из Японии.”-Фэн Ю достал комплект новой одежды и показал ей. Как он мог не думать об этом заранее?
 
 “А... почему ты ничего не надел?”-она закричала и закрыла глаза руками.
 
 Фэн Ю: "... ты уже видела все мое тело. Разве это имеет значение?”
 
 “Прекрасно, прекрасно. Я пожалуй что-нибудь надену, но сначала приму душ. Я положу твою одежду сюда. Выйди. Я хочу в душ. Или хочешь присоединиться ко мне?”
 
 Ли На с криком выбежала из ванной, а Фэн Ю засмеялся. Она посмотрела на одежду, лежащую на кофейном столике. Там были не только топ и брюки, но и нижнее белье! Она снова покраснела.
 
 Когда Фэн Ю вышел из душа, Ли На уже готовила завтрак на кухне. Вчера за ужином они оба почти ничего не ели, но зато сделали несколько напряженных физических упражнений и теперь умирали с голоду.
 
 Сидя за обеденным столом, Фэн Ю кушал и смотрел на Ли На. Она не смела поднимать глаз, продолжая смотреть вниз.
 
 “Ли На, куда ты хочешь пойти сегодня? Как насчет Летнего дворца или Запретного города?”
 
 “Я хочу вернуться в общение.”
 
 “А что там такого веселого? Давай я свожу тебя погулять, а завтра отвезу обратно. Эй…, почему ты плачешь?”
 
 Фэн Ю занервничал. Почему она вдруг заплакала?
 
 “А я не забеременею? Мои учителя и одноклассники тут же узнают об этом. Да и родители. Что же мне теперь делать? А как же школа? Мы ведь еще не женаты” - Ли На продолжала плакать.
 
 “Не беспокойся. Ты не забеременеешь. Сейчас у тебя безопасный период для зачатия. Что это значит? Безопасный период - это когда шансы забеременеть самые низкие. Нет ... это период, когда ты не можешь забеременеть. Это и есть наука. К тому же в университетах учатся и 30-летние студенты. У них уже есть дети, но они все равно продолжить учиться. Если что, я позвоню твоим родителям и скажу им, что хочу жениться на тебе.”
 
 “Ты не можешь позвонить моему отцу. Он убьет меня…”
 
 “Ладно, ладно ... не волнуйся. Я же рядом с тобой. Лучше пойдём куда-нибудь повеселимся.”
 
 “Я никуда не пойду. Мне все еще больно” - Ли На вытерла слезы.
 
 А? Фэн Ю хлопнул себя по лбу. Он совсем забыл об этом. Ей не следовало готовить завтрак и бегать по квартире.
 
 “После завтрака ты пойдешь и вздремнешь. Сегодня мы никуда не пойдем. Если ты, конечно, не захочешь.”-Фэн Ю с любовью посмотрела на неё и вытер слезы.
 
 После завтрака он отвёл Ли На в спальню, а сам пошел мыть посуду.
 
 Прибравшись на кухне, он выжал их одежду, прежде чем вернуться обратно в спальню. Фэн Ю тихо открыл дверь, и Ли На уставилась на него. Она прикрывалась одеялом, но было видно, что на ней надета новая одежда.
 
 “А почему ты в одежде?”-Фэн Ю подошел ближе и уже хотел помочь ей раздеться.
 
 Ли На схватилась за свою одежду: "хватит, Фэн Ю. Пожалуйста... я не могу этого вынести.”
 
 Он улыбнулся: "О чем ты думаешь? Я только хочу, чтобы ты хорошенько вздремнула. Я буду снаружи смотреть телевизор.”
 
 “Нет...”- Ли На схватила его за руку, - “не уходи. Сначала спой мне песню. Я не могу заснуть.”
 
 Фэн Ю похлопал ее по руке и сказал: “сейчас, только возьму гитару из кабинета.”
 
 Он сел на стул рядом с кроватью и спросил: "Какую песню ты хочешь услышать?”
 
 “Мне нравятся все песни, которые ты поешь. Но особенно сильно та, которую ты пел в Советском летнем лагере.”
 
 Фэн Ю нахмурился: "она не очень приятная. Эта песня о парне, который не вернулся с войны, пока девушка ждала его. Как насчет того, чтобы я спел тебе новую песню? Я специально написал ее для тебя.”
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил прекрасную песню. Она была из знаменитой драмы, которую он смотрел в своей прошлой жизни. Эта песня прославилась на весь Китай.
 
 Ли На с нетерпением на него уставилась. Он написал ее специально для меня?
 
 “Я буду рядом с тобой, я никогда не поверну назад; каждое движение - как биение моего сердца. Я останусь рядом с тобой, я никогда не отпущу тебя; я останусь здесь с тобой навсегда, пока мы оба не состаримся. Будем смотреть на облака, на горизонт, на радугу. Я никогда тебя не забуду……”
 
 Ли На думала, что в этой песне не будет ничего особенного. Он использовал только один аккорд, но когда Фэн Ю запел, слова тронули ее.
 
 На ее глазах выступили слезы. Было ли это его обещание? Он всегда будет рядом со мной и никогда не отпустит?
 
 Закончив петь, Фэн Ю погрузился в свой собственный мир. Хотя он не очень хорошо играл на гитаре, пел он довольно неплохо. Когда он открыл глаза, то увидел, что Ли На снова плачет. Почему?
 
 “Что случилось? Почему ты опять плачешь? Неужели я так ужасно пою?”-Спросил Фэн Ю.
 
 “Ха-ха... кто сказал, что ты ужасно поешь? Никто не смог бы спеть ее лучше тебя.”-Ли На расхохоталась в самый разгар плача.
 
 “Я лучше этих маленьких тигров?”-"Маленькие тигры" были любимой мальчишеской группой Ли На.
 
 “Гораздо лучше!”
 
 “Тогда ты должна поцеловать меня.”-Фэн Ю наклонился вперед.
 
 “Отстань. Теперь ты можешь идти. Я хочу спать.”-Ли На закрыла лицо одеялом.
 
 Когда Фэн Ю выходил из комнаты, она крикнула ему: "Подожди. Спойте еще раз. Я хочу послушать.”
 
 “Хорошо. Я буду петь столько раз, сколько ты захочешь, но теперь не буду играть на гитаре. Я буду рядом с тобой, я никогда не поверну назад; каждое движение - как биение моего сердца. Я останусь рядом с тобой, я никогда не отпущу тебя.……”
 
 Фэн Ю спел еще два раза, пока Ли На не закрыла глаза.
 
 Он медленно вышел из комнаты, стараясь не шуметь, но Ли На открыла глаза и улыбнулась...
 
 В ванной комнате Фэн Ю повесил одежду Ли На и постирал ее трусики вручную.
 
 Он продолжал улыбаться про себя. Он все еще думал о прекрасном моменте прошлой ночи и сегодняшнего утра.
 
 После стирки ему было нечего делать. Он увидел, что в квартире немного грязно, и решил навести порядок. Он достал из плеера свою драгоценную видеокассету и спрятал ее в надежном месте в своем кабинете. На всякий случай, чтобы Ли На не выбросила ее.
 
 Убрав весь дом, Фэн Ю все еще чувствовал скуку. После стольких упражнений он все равно чувствовал себя очень энергичным!
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 В тот вечер после ужина Ли На все еще хотела вернуться в свое общежитие. Фэн Ю воспользовался предлогом, что ее одежда еще не высохла, и сумел заставить ее провести еще одну ночь в своей квартире.
 
 Когда они легли спать, Фэн Ю сказал ей, что ничего не будет делать, но он солгал…
 
 На следующий день после полудня Фэн Ю отвёз Ли На обратно в ее Университет. Она сказала, что больше не придёт к нему в гости, в ответ на что он только рассмеялся. Он знал, что Ли На снова будет там. Теперь она была у него на ладони.
 
 Официально уже начались уроки. Фэн Ю даже начал привыкать к жизни студента университета. Каждый день он просыпался в 7 утра, умывался и отправлялся на пробежку. Потом завтракал и шел на занятия.
 
 Во время уроков Фэн Ю внимательно слушал и даже делал какие-то заметки, не забывая посоветоваться с преподавателями после окончания занятий.
 
 Фэн Ю спросил про свою тактику "сигареты Чжунхуа и Маотай" у своих учителей менеджмента, и они были готовы объяснить ему то, в чем он не был уверен. Они считали, что Фэн Ю был очень трудолюбивым учеником. Они знали, что он был из богатой семьи и у него впереди блестящее будущее!
 
 Все преподаватели факультета менеджмента высоко ценили Фэн Юя, но преподаватель, который преподавал русский язык, был им недоволен. Фэн Ю упорно трудился на других занятиях, но на протяжении всех уроков русского языка просто спал.
 
 А это было оскорблением для русского преподавателя.
 
 “Фэн Ю, встань и прочти это предложение. Что это означает? Объясни это всему классу.”-Лектор указал на русскую фразу на доске.
 
 “Эта фраза читается как промышленность важная часть основы государства. Это значит, что индустриализация-является основа развития страны.”-Фэн Ю бегло прочитал это предложение и точно перевел его на китайский язык.
 
 Что? Лектор был удивлен. Он знал, что Фэн Ю получил место в этом университете только потому, что хорошо владел английским и русским языками. Но он и представить себе не мог, что он будет так хорош. Но даже если он хорошо говорит по-русски, ему не следует спать в классе.
 
 “Садись. Встретимся после окончания урока.”
 
 Остальные ученики посмотрели на Фэн Юя. С ним покончено. Профессор Лу терпеть не мог, когда студенты спали в его классе.
 
 После занятий Фэн Ю пришёл в кабинет профессора Лу. Тот достал русскую книгу и передал ее Фэн Юю: "ты прочтёшь мне эту страницу, а затем переведёшь на мандаринский язык.”
 
 Фэн Ю посмотрел на книгу. Она называлась "Как закалялась сталь". Он уже несколько раз читал этот роман в своей прошлой жизни, он даже лежал где-то у него дома. Если бы ему дали другую книгу, он, возможно, не смог бы быстро ее перевести. Но с этой у него точно не возникнет никаких проблем!
 
 Фэн Ю прочел два отрывка и тут же перевел их на китайский язык.
 
 Не только профессор Лу, но и все остальные преподаватели в кабинете тоже оказались удивлены. Этот студен говорил на русском лучше, чем они. Даже они не могли так быстро переводить с русского на китайский. Фэн Ю действительно был гением.
 
 Профессор Лу хотел использовать эту возможность, чтобы сделать выговор Фэн Юю и заставить его обратить внимание на уроки, присмирив свою гордость. Но, похоже, его план провалился. Фэн Ю стал еще более самонадеян.
 
 Фэн Ю знал, что профессор Лу хотел преподать ему урок и даже решил как-то загладить вину. Но у него не было вариантом как это сделать. Он поспрашивал всех знакомых. Этот профессор Лу и не курит, и не пьет. Он даже не принимает приглашения на обед от студентов. Фэн Ю не мог подарить ему никаких подарков, чтобы потянуть за ниточки.
 
 В эту эпоху даже высшие чиновники Китая курили. Почему же этот профессор был таким странным? Курение-это хорошо. Когда вам нечего делать, вы можете сделать несколько дымовых колец. Фэн Ю даже был готов подарить этому профессору пожизненный запас сигарет в обмен на какое-то особое отношение.
 
 “Кхе... Фэн Ю, это довольно неплохо, но тебе не следует быть таким самовлюбленным. Ты должен помнить, что ты на учебе. Ты должен быть внимательным в классе. Твои родители отправили тебя в университет ради твоего будущего и ради того, чтобы ты внес свой вклад в нашу страну! Ты не должен был расслабляться сразу после того, как поступил. Тебе еще так многое предстоит узнать……”
 
 Профессор Лу читал Фэн Юю лекцию более получаса. Даже сам Фэн Ю уже почувствовал жажду, но профессор Лу не сделал ни глотка воды. В это время Фэн Ю оглядел стол профессора Лу и заметил, что на нем много русской классической литературы. Но у него был не полный комплект. Может быть, профессору Лу не удалось собрать полную коллекцию?
 
 Фэн Ю понял, как подкупить этого старика!
 
 “Ты меня понял?”
 
 “Да, Профессор Лу. Я буду очень усердно работать. О, кстати, у моего друга есть книга "Овод" и многие другие известные русские классики. Моя спальня слишком мала, чтобы хранить их все. Могу я оставить эти книги у вас?”
 
 У профессора Лу было взволнованное выражение лица, и он сказал: "Можешь. Если тебе что-то понадобится, можешь прийти ко мне в любое время.”
 
 Выйдя из кабинета профессора Лу, Фэн Ю улыбнулся. Он успешно наладил отношения с еще одним лектором!
 
 ……
 
 “О, Фэн Ю, ты вернулся. Я слышал, что тебя вызывали в кабинет профессора Лу. Как же так? Он тебя наказал?”-Спросил главный по общежитию Тянь Лэй. Фэн Ю четвертым в общежитии по возрасту. Сейчас дела обстояли лучше, чем в его предыдущей жизни, когда он был самым молодым. Фэн Ю вдруг подумал о своих одноклассниках из прошлой жизни. Неужели они поступили в этот же университет? Изменилась ли их жизнь после его путешествия во времени?
 
 “Нет. Профессор Лу был добр ко мне. Ребята, вы уже поели?”
 
 “Еще нет. Мы только что вернулись с занятий. пошли вместе.”-Тянь Лэй и остальные взяли свои подносы и собрались пойти в школьную столовую. Фэн Ю знал, что они ждут его, чтобы поесть вместе.
 
 Соседи по общежитию были очень добры к нему, особенно Тянь Лэй.
 
 “Оставьте эти подносы. Сегодня я в хорошем настроении. Давайте я свожу вас всех в ресторан напротив университета. Мы можем даже немного выпить, но уйдем только после того, как один из нас напьется.”-Поступив в университет, Фэн Ю наконец осмелился приглашать других выпить. А все потому, что двое его товарищей по общежитию были очень плохими пьяницами. Они будут мертвецки пьяны после одного стакана пива!
 
 Никто не отверг его предложение. Они знали, что Фэн Ю был чрезвычайно богат, ведь в самый первый день учебы он купил себе квартиру. Кроме того, одежда Фэн Юя, можно сказать, кричала: "Я богат!”. Они даже слышали, что у Фэн Юя были бриллиантовые часы, которые стоили больше, чем недавно купленная им квартира!
 
 Он очень всех впечатлял. Его семья была очень богата, но он все равно сумел поступить в Пекинский университет. Это доказывало то, что Фэн Ю усердно учился.
 
 Пока они пили, пейджер Фэн Юя запищал и он нахмурился. Почему Фу Гуанчжэн так настойчиво ищет меня?
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 Когда Фэн Ю вернулся из телефонной будки, все заметили, что он был взволнован.
 
 Фэн Ю попросил Фу Гуагчжэна найти гения, о котором он слышал в своей прошлой жизни. Цзян Ваньмена!
 
 В последующие годы этот человек много кем поработает, и инженером, и предпринимателем и т. д.
 
 Но больше всего Цзян Ваньмен прославится тем, что станет изобретателем VCD. Он изменит мир этим изобретением!
 
 Китай впервые возглавит мир электронных продуктов. Но это будет продолжаться всего 3 года. Цзян Ваньмен и его партнер создадут компанию под названием Wanyan Inc, но потом она исчезнет из поля зрения потребителей. А все потому, что он не подаст заявку на патент, а японцы запатентуют эту технологию.
 
 Сейчас Цзян все еще не был менеджером в дочерней компании исследовательского центра. Хотя у него было несколько акций этой компании, его общее состояние составляло всего 1-2 миллиона юаней. По сравнению с другими он мог бы показаться успешным. Но для Фэн Юя этот человек был всего лишь бедным инженером!
 
 Компания Цзян Ваньмена производила телевизоры, и дела у нее шли хорошо.
 
 Судя по прошлой истории, Цзян Ваньмен должен будет посетить выставку в США в следующем году, где он увидит технологию, изобретенную китайским американцем Сунь Яньшэном. Она вдохновит его на разработку VCD.
 
 Однако теперь этого не случится. А все потому, что Фэн Ю купил технологию у компании Sun Yanshen!
 
 Прошлым летом он попросил своего адвоката Уилсона съездить в США и поручил ему сделать две вещи. Во-первых, купить как можно больше акций Microsoft.
 
 Microsoft только что прекратила сотрудничество с IBM и Apple, поэтому цены на их акции сейчас были минимальными.
 
 Некоторые акционеры Microsoft хотели продать свои акции, а Уилсон взял с собой большую сумму долларов, чтобы это сделать. Он был для них словно бог удачи.
 
 Хотя рыночная стоимость Microsoft составляла более 1 миллиарда долларов, акционеры уже получили хорошую прибыль. Когда Microsoft была зарегистрирована в 1986 году, она стоила всего 2 миллиона долларов. Акционеры только и делали, что критиковали Билла Гейтса за его неудачи с Apple и IBM.
 
 Пол Аллен, второй по величине акционер Microsoft, вернулся в совет директоров в прошлом году, тогда это назвали одной из причин плохой работы компании. У него была своя собственная компания, и последние несколько лет он распродавал все акции Microsoft, чтобы собрать средства для своей частной компании.
 
 Уилсон действовал очень быстро. Ему было все равно, продолжат ли акции Microsoft падать. Он предложил высокую цену и приобрел несколько сотен миллионов акций. Фэн Ю официально был третьим по величине акционером Microsoft. Сейчас он владел 18% акций. У Билл Гейтса, Пола Аллена и Фэн Юя было более 90%.
 
 Среди всех акционеров, часть из них не имела права голоса. Фэн Юя это не волновало. Он будет присутствовать только на собраниях акционеров, так как его не интересовало вмешательство в деятельность Microsoft.
 
 Раз Билл Гейтс был управляющим Microsoft Фэн Юю не было нужды что-то делать. Со следующего года акции Microsoft будут стремительно расти в цене. К 1995 году Microsoft будет стоить более 20 миллиардов долларов! Именно тогда Билл Гейтс станет самым богатым человеком в мире и будет держаться за этот титул еще несколько лет!
 
 После разделения, Apple и IBM будут нести убытки в течение двух лет. Они должны будут сосредоточиться как на аппаратном, так и на программном обеспечении.
 
 Во вторых-нужно связаться с Сунь Яншэнем. Уилсон потратил 18 миллионов долларов, чтобы купить у него технологию. Хотя цена была высоковата, для Фэн Юя было важно сделать все быстро и подать заявку на патент.
 
 В итоге технология была запатентована, и Фэн Ю завладел всеми правами на неё!
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, Сунь Яньшэнь представлял эту технологию на выставке телевизионных технологий в следующем году. Но теперь она оказалась в руках Фэн Юя, и он не был заинтересован в ее демонстрации на выставке.
 
 Фэн Ю решил передать эту технологию Цзян Ваньмену, чтобы тот изобрел VCD. В предыдущей жизни Фэн Юя этот парень потратил меньше 600 000 долларов США на эту разработку.
 
 В этой жизни Фэн Ю даст ему 1 миллион или даже 10 миллионов долларов США. Он хотел, чтобы VCD был разработан как можно скорее и любой ценой.
 
 Он будет использовать политику монополии. Она принесет ему высокую прибыль, сравнимую с суммами продаж увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей. Конкурентов не будет, а прибыль будет стабильной.
 
 В предыдущей жизни Фан Юя, после того как продавцы открыли продажи VCD, за 2 года раскупили более 100 миллионов единиц. Прибыль составила не менее миллиарда долларов!
 
 Купив эту технологию, Фэн Ю не собирался позволять другим исследовать ее и разрабатывать VCD. Это был технологический прорыв, для работы с которым требовались талант и удача. Именно по этой причине он попросил Фу Гуанчжэна найти Цзян Ваньменя.
 
 Фу Гуанчжэн оказался сбит с толку. Человек, которого искал Фэн Ю, был обычным инженером на телевизионной фабрике. В нем не было ничего особенного, но Фэн Ю был готов потратить свои деньги на его поиски.
 
 Неужели этот человек стоит того, чтобы тратить столько усилий на его поиски? В Китае было много инженеров, которые были известнее, чем Цзян Ваньмен. Почему Фэн Ю хотел отыскать именно этого парня?
 
 Фу Гуанчжэн понял, что Фэн Ю, должно быть, придумал что-то новое, чтобы заработать деньги, и ему нужен человек, готовый помочь. Может быть он хочет производить телевизоры?
 
 В Китае было много телевизионных фабрик. Затмить их все было бы непросто. Фу Гуанчжэн не мог понять, как Фэн Ю собирался победить остальных конкурентов. Производить большие телевизоры или лучшее разрешение экрана?
 
 Если Фэн Ю хочет заняться производством телевизоров, то стоит ли Фу Гуанчжэню к нему присоединиться? Фэн Ю не сможет самостоятельно управлять таким количеством компаний. Может он позволит ему купить долю в этом проекте.
 
 Но может ли производство телевизоров действительно приносить деньги?
 
 Фу Гуанчжэн нашел Цзян Ваньменя ещё несколько дней назад и сразу связался с ним. Он не видел в этом человеке ничего особенного. Он знал, что у него есть амбиции и творческие способности, но в Китае было полно таких людей!
 
 Фу Гуанчжэн позвонил своему старшему дяде Фу Жунци и рассказал о происходящем. Фу Жунци тоже был озадачен. Он не понимал, о чем думает Фэн Ю. В конце концов он попросил Фу Гуанчжэна сообщить Фэн Юю, что тот нашел Цзян Ваньмэна.
 
 Фу Жунци тоже заинтересовался дальнейшими инвестициями Фэн Юя. Ему нужно обязательно узнать об этом побольше.
 
 Цзян Ваньмена уже нашли, и он скоро приедет в Пекин на встречу с Фэн Юем.
 
 Сам Фэн Ю также позвонил Уилсону, чтобы тот завтра же отправился в столицу. Он должен заинтересовать Цзян Ваньмена!
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 Цзян Ваньмен приехал в Пекин вместе с Фу Гуанчжэном. Он чувствовал себя неловко. Фу Гуанчжэн был успешным гонконгским бизнесменом и имел много бизнесов в Китае.
 
 Цзян Ваньмен был им особенно глубоко впечатлен после того, как узнал, что Фу Гуанчжэн был главным зарубежным дистрибьютором увлажнителей и вентиляторов без лопастей. Хотя он этого достиг при помощи остальных членов семьи Фу, это все равно впечатляло.
 
 Цзян подумал, что Фу Гуанчжэн искал его, чтобы поговорить о контрактной работе. Его компания может выступать в качестве подрядчика по производству некоторых электронных компонентов. Это был его основной доход. Однако Фу Гуанчжэн искал его для кого-то другого.
 
 Для человека, который был изобретателем увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей, и к тому же являлся студентом Пекинского университета.
 
 Цзян Ваньмен поперхнулся собственным сигаретным дымом, когда узнал об этом. Увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей считались гордостью Китая. Это были продукты экспортировали по всему миру, а изобрел их обычный студент университета? О, подождите... когда он это сделал, он учился в средней школе!
 
 В этом мире было много гениев, и он собирался встретиться с одним из них, при этом до сих пор не зная зачем. Он спросил об этом Фу Гуанчжэна, но тот тоже не знал причину этой встречи.
 
 Хотя Цзян Ваньмен знал, что Фэн Ю все еще учится в университете, когда они встретились, он все равно удивился тому, насколько обычным был этот парень.
 
 “Мистер Цзян, приятно познакомиться. Я-Фэн Ю."
 
 Это было простое приветствие, но Цзян Ваньмен почувствовал давление. Это ведь гениальный изобретатель.
 
 Цзян Ваньмен не знал, что Фэн Ю всего лишь подал идею, и его нельзя считать полноценным изобретателем. Если бы Фэн Ю стал изобретать сам, он бы преуспел, только если бы потратил всю свою оставшуюся жизнь на работу.
 
 “Мистер Фэн, я Цзян Ваньмен из компании "Модерн". Могу я узнать, зачем вы меня искали?”-он все еще пребывал в замешательстве.
 
 “Мистер Цзян, вы занимаетесь технологиями, связанными с телевидением. Я покажу вам кое-что. Посмотрите, может это вдохновит вас.”
 
 Фэн Ю взмахнул руками, а кто-то другой подошел и показал технологию сжатия изображения.
 
 Цзян Ваньмен, не отрываясь смотрел на экран. Он ничего не слышал, даже когда остальные звали его. У него в голове происходила буря.
 
 Эта технология на первый взгляд ничего особенного собой не представляла. Но Цзян Ваньмен чувствовал, что ее можно будет использовать для хранения как изображения, так и аудио на небольшом компакт-диске. Этот продукт потрясёт мир!
 
 “Мистер Фэн, для чего она используется?”-Взволнованно спросил Цзян Ваньмен.
 
 Но после этого вопроса он тут же пожалел об этом. Это была важная технология, тогда почему Фэн Ю раскрывает ему все детали?
 
 Фэн Ю улыбнулся и посмотрел на Цзян Ваньмэна: "господин Цзян, что вы хотите знать? Может быть, у вас уже есть идея о том, как ее использовать? Я могу рассказать вам больше, но вы уверены, что хотите знать только теорию?”
 
 Хотя Цзян Ваньмен был всего лишь инженером и менеджером, он знал, насколько важны технологии для компании. Фэн Ю был готов рассказать ему о ней, а значит, в нем самом должно быть что-то, что нужно Фэн Юю.
 
 “Мистер Фэн, вы можете просто прямо сказать мне, чего вы от меня хотите.”-Серьезно ответил Цзян Ваньмен.
 
 “Господин Цзян, что вы думаете об электронных продуктах нашей страны? Наша телевизионная продукция уже занимает третье место в мире. Увеличивалось производство и других электронных изделий. Можно ли считать Китай страной производства электроники?”-Спросил Фэн Ю.
 
 “Это не совсем так. Сейчас может показаться, что наша электронная промышленность хорошо развивается, но на деле все обстоит иначе. Например, если говорить о телевизорах, которые производит моя фабрика, у нас нет технологии для производства основных компонентов. Нам нужно их импортировать. Это ограничивает наши разработки. Стоимость будет выше, а мы не получим высокой прибыли. Большая часть прибыли остаётся у тех компаний, которые владеют основными технологиями. в основном они из Японии. То же самое относится и к другим электронным продуктам. Все они принадлежат иностранцам, а мы всего лишь монтажники.”
 
 Цзян Ваньмен пришел в ярость, заговорив об этом. Только в телевизионной промышленности большая часть их прибыли отдавалась иностранцами.
 
 Теперь Цзян Ваньмен разглядел потенциал технологии Фэн Юя, и понял, что если бы ее использовали в видео-и аудиопродукции, это помогло бы Китаю намного обогнать другие страны.
 
 Фэн Ю кивнул: "я вижу, что господин Цзян недоволен текущей ситуацией. Вы когда-нибудь думали о том, чтобы создать наш собственный электронный продукт, который изменит мир?”
 
 Создавать собственный продукт, которые изменит мир? Цзян Ваньмен был потрясен. Он не ожидал, что мечты Фэн Юя окажутся масштабнее его собственных!
 
 “Мистер Фэн, простите меня за эти слова, но даже имея эту технологию, Китай не станет лучшим в электронной промышленности. В лучшем случае войдет в топ-10.”
 
 Фэн Ю засмеялся: “Ты знаешь про Walkman? Популярный бренд Aiwa Walkman.”
 
 “Конечно знаю. Моя компания купила несколько таких. Мы можем изготовить большинство компонентов, но основной компонент, такой как магнитная головка - нет. У нас нет такой технологии. Walkman, который мы произвели, слишком большой и тяжелый. Качество звука также оставляет желать лучшего.”
 
 Теперь компании в Китае знали только, как копировать других. Большинство государственных предприятий или бывших военных заводов, преобразованных в гражданские, поступали именно так.
 
 “Значит, мистер Цзян считает, что технологии айвы Уолкман достаточно хороши?”
 
 “Более чем. Технологии AIWA можно считать лучшими среди всех брендов Walkman.”-Цзян Ваньмен вздохнул.
 
 “Я слышал, что "айва" была японской компанией, но ее купил китайский бизнесмен. Теперь она может считать гордостью нашего Китая.”
 
 Когда Цзян Ваньмен закончил говорить, то сразу заметил, что у Фэн Юя было гордое выражение лица. Почему ты так гордо улыбаешься, когда я хвалю айву? Внезапно Цзян Ваньмену пришла в голову странная мысль.
 
 “Мистер Фэн, это вы купили айву?”
 
 Фэн Ю посмотрел на Фу Гуанчжэна и печально спросил: "брат Фу, разве я не говорил тебе, чтобы ты никому об этом не рассказывал?”
 
 Фу Гуанчжэн быстро ответил: "я ничего не говорил. Мистер Цзян сам догадался.”
 
 Фу Гуанчжэн подумал про себя: ты не перестаёшь говорить об айве, и разве это странно, что Цзян Ваньмен обо всем догадался? К тому же, у тебя все на лице написано!
 
 Цзян Ваньмен был потрясен. Фэн Ю оказался китайским боссом айвы. Эту компанию можно считать гигантом электронной промышленности!
 
 А это значит, что Фэн Ю имеет возможность использовать эту технологию сжатия изображений и разрабатывать свои собственные продукты. Почему он тогда так активно искал его?
 
 "Господин Цзян, вы заинтересованы в использовании моей технологии для создания видео и аудиопродукта, который создаст революцию в индустрии видео - и аудиоэлектроники?”
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 Цзян Ваньмен задумался.
 
 Фэн Ю действительно хотел разработать такой продукт. Цзян Ваньмен знал, что он намерен завербовать его в свою компанию, и, хотя этот проект был захватывающим, его он не сильно интересовал.
 
 Фэн Ю спросил, хочет ли он остаться большой рыбой в маленьком пруду или присоединиться к нему.
 
 Цзян Ваньмен был генеральным директором своей компании. Несмотря на то, что эта компания была дочерней компанией исследовательского центра, он все еще был акционером.
 
 Если он присоединится к Фэн Юю, то сможет получить доступ к технологиям, которые ему нужны, но снова станет инженером. Он этого не хотел. Иначе бы он не покинул исследовательский центр, чтобы основать целую компанию.
 
 “Господин Цзян, разве вы не мечтаете сделать Китай одним из лидеров электронной промышленности? Разве вы не хотите осуществить свою мечту вместе со мной? Если ваши мечты станут реальностью, вы получите все заслуги, а Ваше имя даже напишут в учебниках истории!”
 
 Цзян Ваньмен очень хотел ответил Фэн Юю, что он хочет, чтобы его имя было в учебниках истории, но он хотел стать единственным человеком, который изобрел этот новый продукт, а не одним из многих.
 
 “Мистер Фэн, дайте мне подумать.”
 
 Фэн Ю поднял брови. Похоже такая тактику уговоров не сработала. Если бы Цзян Ваньмен был готов довольствоваться стабильной и нормальной жизнью, он не покинул бы исследовательский центр и не создал бы дочернюю компанию.
 
 Раз он основал компанию, значит деньги для него один из мотивирующих факторов.
 
 Глядя на обеспокоенное выражение лица Цзян Ваньмэна, Фэн Ю продолжил: "господин Цзян, я знаю, что теперь вы генеральный директор своей компании и ваш чистый капитал составляет несколько миллионов. Если я попрошу вас работать на меня, вы наверняка откажетесь. Но если я предложу вам акции? Если вы готовы сотрудничать со мной, я разрешу вам инвестировать в компанию.”
 
 В прошлой жизни Фэн Юя Цзян Ваньмен собрал несколько миллионов долларов исследовательских фондов. В этой жизни ещё нужно было ещё по крайней мере 1 или 2 миллиона.
 
 Новая компания, не считая стоимости технологий, оценивались примерно в 20 миллионов долларов. Исходя из прибыли, которую VCD принесет в будущем, Фэн Ю был очень щедр и позволил Цзян Ваньмену купить акции.
 
 Цзян Ваньмен поднял голову. Фэн Ю был готов продать ему несколько акций?
 
 “Мистер Фэн, не могли бы вы рассказать мне подробности этого сотрудничества?”
 
 Цзян тут же испытал искушение, а Фэн Ю облегчение.
 
 "В настоящее время я владею этой технологией сжатия изображений. Я заплатил за неё почти 20 миллионов долларов. Вы наверняка думаете, что она не стоит так много? Но если эта технология поможет нам разработать новый видео-и аудиопродукт, то мы сможем монополизировать видеорынок, и прибыль будет намного больше, чем вложения. Я решил вложить 20 миллионов долларов в создание завода по производству этого продукта, который я назову видео компакт-диск, VCD. Он заменит все видеокассеты и проигрыватели. Он заменит нынешнюю караоке-систему. Это будет новый электронный продукт! Как вы думаете, сколько прибыли мы получим, если монополизируем рынок?”
 
 Цзян Ваньмен тяжело задышал. Монополия означает исключительно высокую прибыль!
 
 “Я инвестирую 40 миллионов долларов. А вы?”
 
 Цзян Ваньмен внезапно почувствовал себя надутым воздушным шаром. Фэн Ю вложил 40 миллионов долларов, и он знал, что это была немаленькая цифра. Сама технология не стоила и 20 миллионов долларов, однако она была единственной в мире. Он не мог спорить с Фэн Юем о том, сколько она стоит. Зато он видел потенциал VCD.
 
 Но у него не было денег. Хотя он был генеральным директором своей компании, самое большее, что у него было, - это около 1 миллиона долларов. При помощи связей он смог бы собрать в общей сложности 2 миллиона.
 
 Это означает, что максимум, что он мог получить, это около 2% акций. А это то же самое, что работать на Фэн Юя. Он хочет хотя бы 10%!
 
 “Я могу найти около 3 миллионов долларов. Это максимум. Но, как вы сказали, я могу провести разработку продукта с помощью этой технологии. Это не должно быть проблемой. Все научные сотрудники моей компании - квалифицированные специалисты. Мы можем решить для вас множество проблем. Могу ли я получить взамен больше акций?”-Спросил Цзян Ваньмен.
 
 Фэн Ю в любом случае планировал поручить Цзян Ваньмену разработку этого продукта. Если у него не найдётся достаточного количества сотрудников, Фэн Ю легко сможет перевести некоторых людей из айвы.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, Цзян Ваньмен смог самостоятельно разработать VCD. Несмотря на то, что компания Сунь Яньшэна немного помогла ему, основную часть работы он сделал сам.
 
 Фэн Ю мог бы разрешить Цзян Ваньмену уладить все вопросы, касающиеся научно-исследовательской деятельности.
 
 “Мистер Цзян, сколько времени вам потребуется, чтобы изготовить прототип?”
 
 "6 месяцев должно быть достаточно! При наличии достаточного количества средств, я думаю, что уложусь и в 5.”-Уверенно сказал Цзян Ваньмен.
 
 Фэн Ю кивнул: "Хорошо. Тогда сколько акций хотите вы и ваша команда?”
 
 Фэн Ю ясно дал понять, что он хочет взять на работу не только Цзян Ваньмэна, но и его команду.
 
 Цзян Ваньмен немного подумал и сказал: “я вложу 3 миллиона долларов, а вместе с командой, думаю, получится около 5 миллионов долларов!”
 
 Цзян Ваньмен назвал высокую цену. Если Фэн Ю не согласится, они смогут продолжить переговоры.
 
 Фэн Ю повернулся к Фу Гуанчжэну: “брат Фу, займись зарубежными продажами. Ты тоже хочешь вложить 5 миллионов долларов?
 
 Фу Гуанчжэн был вне себя от радости. Фэн Ю предложил ему инвестировать вместе. Он знал, что Фэн Ю видел, какую тяжелую работу он проделал ради машиностроительной компании.
 
 Эта штука с VD кажется прибыльной. Ему даже не придётся просить у своей семьи эти 5 миллионов долларов. Для него это была небольшая сумма.
 
 “Спасибо, брат. У меня уже готово 5 миллионов. Я обещаю тебе, что позабочусь о зарубежных продажах И о том, чтобы наши продукты достигли всех уголков мира!”
 
 Фэн Ю повернулся к Уилсону. Тот уже достал несколько документов и передал их Фэн Юю.
 
 “Вот, взгляните сами. Если нет никаких проблем, можете подписать контракт. Зарегистрирует компанию брат Фу. Мы будем использовать электронику wind and rain для названия. Использование этого бренда сэкономит нам деньги, которые могли бы быть потрачены на маркетинг. Есть проблемы?”
 
 Фу Гуанчжэн и Цзян Ваньмен прочитали контракт. В нем четко указывалось, что Фэн Ю будет использовать технологии, бренд и наличные деньги, в качестве инвестиций в эту компанию. Он будет владеть 80% акций. Фу Гуанчжэн тоже вложит деньги и будет нести ответственность за управление компанией. Он получит 10% акций. Цзян Ваньмен вложит деньги, будет отвечать за НИОКР и также владеть 10%. Все было так, как они и обсуждали. Уилсон только добавил еще одну страницу к контракту, на которой были указаны точные суммы инвестиции каждой стороны.
 
 Контракт был подготовлен еще до встречи, Фэн Ю заранее знал результат. Он был слишком страшен!
 
 Оба они посмотрели друг на друга и кивнули: “нас все устраивает!”
 
 Это стало началом эпохи компакт-дисков, захвативших мир штурмом!
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 Фу Гуанчжэн вернулся в Гонконг и начал готовиться к продажам VCD Wind and Rain за рубежом. Он собрал команду и начал вести переговоры с гонконгскими кино-и музыкальными компаниями, а также купил права на многие фильмы и песни.
 
 Когда Фу Жунцзин узнал об этом, он сразу отругал Фу Гуанчжэна.
 
 “Зачем ты это делаешь? Прототип еще не готов, а ты уже настраиваешь продажи. Это пустая трата рабочей силы. Зачем заранее связываться с дилерами? Тебе разве не нужно платить никому зарплату?”
 
 “Папа, именно этого хотел Фэн Ю. Он планирует представить этот продукт на рынке, как только он будет готов, чтобы быстро захватить рынок.”-Объяснил Фу Гуанчжэн.
 
 “Откуда ему знать, что это принесёт прибыль? Этот продукт ещё даже не существует. К чему такая спешка? Ты думаешь, что продать новый продукт так просто? Распусти команду сейчас же и прекрати прием на работу!”
 
 “Папа, это я главный акционер и представитель торговой компании!”-Возразил Фу Гуанчжэн.
 
 Фу Жунцзин пришел в ярость: "что ты сказал? Ты с кем ты разговариваешь? Чтоб я ещё раз такое услышал!”
 
 Если Фу Жунцзин не передал свои акции Фу Гуанчжэну, то как бы он стал главным акционером? Если бы Фу Жунцзин не убедил своего старшего брата, как бы Фу Гуанчжэн стал представителем этой компании?
 
 А теперь этот никчемный сын даже не слушает его. Изо дня в день, он только и делает, что говорит о Фэн Юе.
 
 “Папа, успокойся. Компания Wind and rain оплачивает зарплату этой команде продаж. Мне не нужно им ничего платить. Эти люди работают на нашу компанию. Мы просто знакомим их с операциями и проводим некоторые маркетинговые исследования. это процесс обучения.”-Объяснил Фу Гуанчжэн.
 
 “А? Хорошо. Ты неплохо поработал. Но нужно ли тебе так много людей для проведения маркетинговых исследований? Зачем связываться с этими музыкальными и кинокомпаниями? Что ты задумал? Ты хочешь продавать видеокассеты?”
 
 Когда Фу Жунцзин услышал, что это не он платит жалованье, он почувствовал себя лучше. Мой сын весь в меня. Он знает, как использовать ресурсы других людей как свои собственные.
 
 Когда Фу Жунцзин узнал, что Фу Гуанчжэн вложил деньги в эту новую компанию, он рассердился. Китайская электронная промышленность не стоила инвестиций. Если бы это была айва, Фу Жунцзин поддержал бы своего сына, но что это еще за VCD? Он никогда раньше не слышал о таких вещах!
 
 Фу Жунцзин был в ярости, потому что Фу Гуанчжэн не знал, что это такое, но все равно вложил 5 миллионов долларов всего за 10% акций.
 
 Теперь Фу Гуанчжэн зарабатывал много денег. Но 5 миллионов долларов-это все-таки немалая сумма. Он мог найти более выгодные компании. Даже если он вложил эти 5 миллионов в Форекс, как Фу Жунци, то прибыль была бы выше.
 
 Фу Жунцзин и сам знал, что все идеи Фэн Юя приносили деньги, но раньше они знали обо всех продуктах, которые он продавал. Этот VCD был чем-то очень новым. Они ничего о нем не знали. Что ещё за продукт будущего? Этот лозунг мог бы звучать красиво, если бы продукт хотя бы был разработан. Даже увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей не могли считаться продуктами будущего. Может ли этот VCD быть выгоднее?
 
 Ты хочешь инвестировать в VCD, хорошо. Это, по крайней мере, один из видов бытовой техники. Но почему ты покупаешь права на фильмы и музыку? Китайский рынок все еще очень консервативен. Сколько гонконгских фильмов и песен были разрешены в Китае?
 
 “Папа, продукт, который мы производим, называется VCD. Это компактный диск, который может хранить на себе фильмы и аудио. Сейчас на рынке существует два типа хранения видео. На традиционных видеокассетах и лазерных дисках. Видеокассеты стоят дешево, но LD - не менее 100 долларов за штуку! Музыка тоже хранится на кассетах и компакт-дисках.”
 
 “Теперь у нас есть новая технология, которая может сжимать изображения и аудио. Мы можем хранить 100-минутный фильм на двух небольших компакт-дисках! Его стоимость будет меньше одной десятой LD. Это оценка нашего отдела исследований и разработок. Как только мы начнем массовое производство, стоимость будет еще ниже. Тебе не кажется, что у этого продукта есть огромный потенциал?”
 
 Фу Жунцзин сразу же обо всем догадался: "так вот почему ты покупаешь права на фильмы и музыку. Ты готовишься к выпуску компакт-дисков?”
 
 “Да. Мы будем производить проигрыватели VCD, а также компакт-диски. Вот почему у меня должны быть фильмы и музыка. Прибыль будет совсем не маленькой.”
 
 “Ты думаешь только о прибыли. Но даже если твой VCD стоит всего лишь одну десятую стоимости LD, он все равно дороже, чем видеокассета. У меня есть видеомагнитофон и видеокассеты, зачем мне покупать ваш продукт?”
 
 Фэн Ю, Цзян Ваньмен и Фу Гуанчжэн уже обсудили этот вопрос. Тогда Фэн Ю сказал лишь одну фразу, после которой они все поняли.
 
 “У многих семей есть электрические вентиляторы, которые стоят меньше 10 долларов, но почему-то они все равно тратят несколько сотен долларов, чтобы купить наши?”
 
 Тогда Фу Гуанчжэн ответил следующее: "безлопастные вентиляторы-это инновационный высокотехнологичный продукт, и он хорошо спроектирован, бесшумен и легко моется. Хотя он и дорогой, по сравнению с кондиционером все равно намного дешевле. Различные продукты подходят для разных сегментов рынка.”
 
 Фэн Ю: "с VCD-тоже самое. Он стоит дороже, чем проигрыватели видеокассет, но гораздо дешевле, чем проигрыватели LD. LD смог выйти на рынок именно благодаря своему качеству. Японские компании заработали на этом много денег. VCD также имеет лучшее качество изображения, чем на видеокассетах, и почти так же хорош, как LD. Кроме того, мы будем продавать не только диски с фильмами, но и с музыкой. Это станет революционным продуктом в индустрии караоке!”
 
 Караоке изобрели японцы, но оно пользовалось популярностью во всем мире. В специально отведённых заведениях звучала музыка, но на экранах не было ни картинок, ни текстов песен. Это была проверка певческого мастерства.
 
 В дальнейшем, после запуска VCD, многие караоке-салоны активно их покупали. Эти проигрыватели позволяли потребителям петь в свое удовольствие без необходимости запоминать текст песни.
 
 Фэн Ю успешно убедил Фу Гуанчжэна. Он сделал так, что Фу Гуанчжэн сам считал, что как только этот VCD-плеер выйдет на рынок, и появится достаточное разнообразие фильмов и музыкальных VCD-дисков, он станет хитом! Этот продукт быстро изменит весь мир!
 
 Выслушав объяснения Фу Гуанчжэна, Фу Жунцзин погрузился в свои мысли. Он понимал, что то, что сказал Фэн Ю, имело смысл. В итоге этот продукт сможет принести даже больше прибыль, чем увлажнители воздуха и вентиляторы без лопастей.
 
 “Гуанчжэн, ты хорошо поработал. Не разочаровывай меня. То, что я только что сказал тебе, должно было тебя приободрить.”-Фу Жунцзин похлопал его по плечу и улыбнулся.
 
 Фу Гуанчжэн: "... “
 
 ты только что чуть не избил меня, а теперь говоришь, что это было сделано для того, чтобы приободрить меня?
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 Фу Гуанчжэн вернулся обратно в Пекин уже через несколько дней после отъезда.
 
 “Что ты опять здесь делаешь?”-Спросил Фэн Ю не слишком приятным тоном.
 
 Фу Гуанчжэн сразу смутился. Он никак не обидел Фэн Юя. Он даже уже набрал команду для развития продаж, а исследование рынка было завершено.
 
 К тому же он получил права на фильмы и музыку из Гонконга и связался с компаниями в США и Европе. Он сделал все за несколько дней, а Фэн Ю все равно разговаривал с ним таким тоном?
 
 “У тебя плохое настроение? Что случилось?”
 
 Фу Гуанчжэн не знал, что сегодня был выходной и у Фэн Юя было свидание с Ли На. Месячные у неё должна были начаться на следующей неделе, поэтому нужно было поторопиться. Ли На согласилась встретиться, но из-за Фу Гуанчжэна Фэн Юю пришлось все перенести.
 
 Фэн Ю махнул рукой: "я просто в плохом настроении. Должно быть, случилось что-то плохое, раз ты здесь оказался.”
 
 Фэн Ю просто свалил все на Фу Гуанчжэна. Он не признавал, что сам некрасиво себя повёл.
 
 Фу Гуанчжэн горько улыбнулся: "У меня для тебя плохие новости!”
 
 Черт возьми, это действительно были плохие новости.
 
 Все предприятия, над которыми Фэн Ю работал вместе с Фу Гуанчжэном, были самыми прибыльными. Фэн Ю не хотел, чтобы с ними случилось что-то плохое.
 
 “Какие?”
 
 “На нашу компанию подали в суд. Хммм.... Я думаю, что Tai Hua trading скоро будет судиться!”
 
 А? Судиться? Значит, это как-то связано с увлажнителями воздуха или вентиляторами без лопастей.
 
 “Дело в увлажнителях воздуха или вентиляторах? Возникли какие-то проблемы с качеством?”-Фэн Ю нахмурился. Эти два продукта не имели каких-либо проблем в его предыдущей жизни. Как так получилось? Должно быть, это люди на авиационном заводе что-то упустили ещё на стадии разработки!
 
 “Нет никаких проблем с качеством. Они судятся с нами за создание монополии!”
 
 Черт, монополия?
 
 Фэн Ю был расстроен. Он подал заявку на патенты для того, чтобы другие не могли подделывать его продукцию. Он хотел создать монополию, чтобы максимизировать прибыль и совсем забыл о существовании антимонопольного законодательства в западных странах. Монополии в них не допускались.
 
 “Неужели мы проиграем это дело? На сколько нас оштрафуют?”-Вяло спросил Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн заинтересовался в его реакции. В Китае такого закона не было, тогда почему Фэн Ю согласился просто принять это как факт? Откуда он знал о штрафах для компаний, создавших монополии в западных странах?
 
 “А кто сказал, что мы проиграем? Мы не проиграем это дело, и можем даже использовать его для развития своей публичности!”-Гордо ответил Фу Гуанчжэн.
 
 Настроение у фэн Юя было как на американских горках. Выиграть антимонопольный иск?
 
 В его прошлой жизни ни одна компания их не выиграла. Многие МНК, в том числе из Fortune 500, платили огромные штрафы. Как правило, когда люди начинали вести судебный процесс, они собирали конкретные доказательства. Он никогда не слышал о каких-либо компаниях, которые были привлечены к суду за создание монополий и все же выиграли дело.
 
 “Мы можем победить? Почему они тогда вообще судятся с нами?”-Спросил Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн чуть не выплюнул свой чай. Фэн Ю так быстро менял свое отношение.
 
 "Антимонопольное законодательство предусматривает некоторые сценарии, которые позволяют создание монополии: покупка и контроль акций других фирм для ослабления конкурентов; вхождение в Советы Директоров компаний конкурентов, например, становясь директором нескольких конкурирующих компаний. Привязка продаж второго товара к первому и принуждение потребителей покупать то, что им может быть не нужно, - это нарушение антимонопольного законодательства, ценовая дискриминация. То есть продажа одного и того же товара по разным ценам разным покупателям для удержания конкурентов вне рынка; предпринимательская деятельность, которая позволяет существенно ослабить конкуренцию или установить монополию……”
 
 Фэн Ю внимательно слушал Фу Гуанчжэна. Похоже, что патент, принадлежащий wind and rain, создал монополию и стал причиной этого иска.
 
 Но Фэн Ю все еще не до конца понимал, что же ему делать?
 
 Но зато теперь он узнал, почему так много компаний в его прошлой жизни были готовы обмениваться патентами с другими. Все только ради того, чтобы их компания не оказалась в суде из-за нарушения антимонопольного законодательства.
 
 Вы утверждает, что я монополизировал эту технологию? Но я продал ее другим людям, а они ничего не производят. Тогда почему я должен продавать ее кому-то ещё?
 
 "Похоже, что мы нарушили этот закон. Тогда почему ты сказал, что мы можем выиграть дело?”-Фэн Ю снова стал вялым.
 
 “Они подали на нас в суд за монополизацию этой технологии и слишком дорогие продукты. Однако мы не препятствовали выходу на рынок ни одного конкурента и не фиксировали цены. К тому же мы не продаём наши продукты вместе с другими. Мы только увеличили сложность для выхода конкурентов на рынок. Если мы продадим наши патенты другой компании и позволим им производить и продавать их западным компаниям, то они не смогут подать на нас в суд. Кроме того, антимонопольный иск займет не менее 1 года. В этот период мы можем разрешить другой компании продавать свою продукцию, и тогда, мы победим!”-Сказал Фу Гуанчжэн.
 
 Черт возьми, ты хочешь сказать, что мы сами создадим себя конкурента? Какой идиот придумал этот дурацкий закон?
 
 Фэн Ю не думал, что его увлажнители, а также вентиляторы без лопастей продавались по всему рынку США и Европы.
 
 Ему повезло, что он не разработал промышленные увлажнители воздуха. Иначе его бы уже давно засудили!
 
 “Есть другие варианты?”-Фэн Ю не хотел расставаться с огромной прибылью. Зарубежные продажи увлажнителей воздуха и вентиляторов без лопастей принесли ему почти 30 миллионов долларов. По мере роста рынка эта сумма будет только увеличиваться. Когда патентная защита закончится, он все равно сможет сохранить большую часть рыночной доли, благодаря своему устоявшемуся бренду. Он не хотел делиться своим заработком с другими.
 
 Я произвёл только ультразвуковые увлажнители воздуха, вы можете заняться тепловыми увлажнителями, электрическими, увлажнителями с холодным туманом и т. д. Я не монополизировал рынок.
 
 Вы можете продавать обычные вентиляторы или кондиционеры, пока я продаю свои вентиляторы без лопастей. С какой стати это считается монополией?
 
 “Да, есть и другое решение. Мы можем позволить другим выпустить на рынок копии наших продуктов и подать на них в суд за нарушение авторских прав. Это отвлечет внимание от нас. Например, мы можем предоставить некоторые из наших патентов конкурентам и позволить им производить продукцию. После этого мы подадим на них в суд.”
 
 Фэн Ю: "... “
 
 что за глупая идея? Я скорее бы предпочел создать себе нового конкурента.
 
 Он внезапно вспомнил Яду. Самого крупного производителя увлажнителей воздуха в Китае из его предыдущей жизни. В этой жизни Фэн Ю вырвал у них рынок бытовых увлажнителей воздуха. Почему они тогда не могут разработать какие-то новые продукты? В КНР Яду по-прежнему был лидером среди промышленных увлажнителей воздуха.
 
 Кроме того, самой крупной компанией по производству увлажнителей воздуха в мире была американская компания. Почему они просто не разработают новые продукты?
 
 Раз уж нас судят за монополизацию рынка, я действительно его монополизирую.
 
 “Свяжись с Яду. Скажи им, что мы готовы поделиться нашими технологиями!”
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 Ши Фен, генеральный директор "яду" и по совместительству один из акционеров, сидел на диване, глядя на людей перед собой.
 
 “Управляющий Фэн, почему ваша компания "Тай Хуа Трейдинг" связалась с нами? Мы ведь конкуренты.”-Хрипло спросил Ши Фен.
 
 Яду уже разработала новую модель и собиралась внедрить на рынок бытовые увлажнители воздуха. Однако, ещё не успев представить свой продукт, они обнаружили, что на рынке уже есть бытовые увлажнители воздуха. Хотя они были всего лишь термальными, и поэтому, Яду было все равно.
 
 Основываясь на их исследованиях, китайцы имели ограниченный бюджет, и не многие могли позволить себе купить эти увлажнители. Но вскоре Tai Hua Trading представила ультразвуковые увлажнители воздуха, и Яду прекрасно знали, сколько прибыли они могут принести компании Tai Hua Trading.
 
 Эта продукция даже экспортировалась за границу, при этом продаваясь в несколько раз дороже, чем в Китае.
 
 Яду отстали всего на шаг, а бренд wind and rain уже успел захватить рынок. Самым неприятным было то, что Тай Хуа Трейдинг даже запатентовали эту технологию. Яду не могли производить подобные продукты. Несмотря на то, что они ввели еще один тип электрических увлажнителей воздуха, рынок бытовых увлажнителей воздуха уже принадлежал бренду Wind and Rain. В конце концов, они были вынуждены сосредоточиться только на промышленных увлажнителях.
 
 И вот сегодня люди из Тай Хуа связались с ним и решили поговорить о сотрудничестве. О чем здесь вообще может идти речь?
 
 "Менеджер Ши, наша компания Тай Хуа и ваша Яду могут считаться лидерами на рынке увлажнителей воздуха в Китае. Мы специализируемся на бытовых, а вы - на промышленных. Ваша компания ведь продает бытовые увлажнители воздуха на рынке?”
 
 “А что случилось? По вашему, только вы можете их продавать? Я знаю, что у вас есть патенты, но наши продукты отличаются от ваших!”-Когда Ши Фэн упомянул о бытовых увлажнителях воздуха, он тут же пришел в ярость.
 
 “Нет, нет, нет. Менеджер Ши неправильно нас понял. Наша цель здесь-обмен технологиями с YADU!”
 
 Ши Фэн встал: -"что вы сказали? Обмен технологиями?”
 
 Увлажнители wind and rain теперь были лидером рынка, и будучи на их месте, Ши Фэн, никогда бы не обменялся с кем-то такими технологиями. Эти люди сошли с ума?
 
 “Совершенно верно. Мы хотим использовать наши технологии производства увлажнителей воздуха для обмена на технологии производства увлажнителя и осушителя YADU. Кроме того, мы можем построить честную конкуренцию и не ввязываться в ценовую войну.”-Это напоминало ситуацию между айвой и Сони. Честная конкуренция, которая была законной и не могла рассматриваться как монополизация рынка.
 
 “Вы хотите выйти на рынок промышленных увлажнителей воздуха?"-Ши Фэн почувствовал угрозу.
 
 “На данный момент мы не очень заинтересованы в рынке промышленных увлажнителей воздуха. Мы по-прежнему продолжим сосредотачиваться на бытовых. Конечно, мы будем их производить, но не в больших количествах. Продажи вашей компании не будут затронуты.”
 
 Перестаньте шутить. Фэн Ю не был уверен, что сможет выйти на этот рынок. Он был согласен довольствоваться рынком бытовых увлажнителей воздуха.
 
 Ши Фэн не понимал, почему Tai Hua Trading хочет это сделать, ведь Яду только выиграет от этой сделки. Кроме технологии увлажнения воздуха, у яду были патенты на другие технологии. Но другие компании могли просто немного их модифицировать и спокойно начаться производство. Что Tai Hua Trading хочет сделать с их технологиями?
 
 “Просто обмен технологиями? Никакой оплаты?”
 
 “Конечно, нет. Мы не только обменяемся технологиями. Мы создадим альянс и будем выступать в качестве подрядчиков, помогая друг другу производить продукцию.”
 
 Фабрика Яду была большой и располагалась в отличном месте в Пекине. Если они смогут помочь Фэн Юю изготавливать увлажнители и осушители воздуха, это сможет увеличить производство wind and rain, а также снизить транспортные расходы. Фэн Ю даже решил помочь YADU экспортировать свою продукцию через компанию Фу Гуанчжэна. Таким образом, он разберётся с их антимонопольном иске.
 
 Яду была государственным и частным предприятием. Лучше начать работать с ними, чем позволить иностранцам зарабатывать на китайцах. Кроме того, технология яду по очистке воздуха была одной из лучших в мире. В будущем они могут очень пригодится.
 
 Ши Фэн задумался. Помогая друг другу производить продукты, можно также снизить их стоимость и использовать преимущества друг друга. Это был неплохой ход. Но может быть, тай Хуа Трейдинг просто непросто хотели использовать производственные возможности яду?
 
 Он решил кое-что проверить: "менеджер Фэн, я слышал, что Tai Hua Trading также владеет патентом на технологии производства безлопастных вентиляторов. Почему бы вам не обменяться ею с нами? Будет нечестно, если нам придется отдать две технологии в обмен на одну.”
 
 Фэн Ю и Фу Гуанчжэн переглянулись. Этот человек оказался действительно жадным, как они и ожидали. До этой встречи они уже обсуждали этот вопрос. Поскольку им нужно обновить технологию безлопастного вентилятора, почему бы не использовать ее для обмена чем-то с яду. К тому же у этого конкурента есть технология очистки воздуха. Это огромный потенциал на будущее.
 
 “Вам нужна технология производства безлопастного вентилятора? Не проблема. Но вы предоставите нам свои технологии очистки воздуха и пылесос. Иначе мы окажемся в проигрышном положении. Так что ваша сторона должна дать нам некоторые преимущества в нашем союзе. Например, исследования и разработки по модернизации технологий будут проводиться компанией YADU, и вы должны будете давать нам разрешение на их использовании бесплатно. Каждый год вы также должны помогать нам производить минимальное количество увлажнителей, осушителей воздуха, пылесосов, очистителей и вентиляторов без лопастей за нулевую плату. Со своей стороны, мы поможем YADU экспортировать продукцию в другие страны. Мы вместе выйдем на рынок других стран и заработаем их деньги!”
 
 У Ши Фэна не было причин отказываться. Да и дополнительные условия Фэн Юя тоже были для него приемлемы. Самой интригующей частью этой сделки для Ши Фэна была помощь в экспорте в другие страны.
 
 Яду нес на плечах мечту всей страны. В 1987 году в эту компанию инвестировали в общей сложности 170 миллионов долларов, но она до сих пор терпела убытки, даже разработав так много продуктов.
 
 Если бы яду могла экспортировать свою продукцию, то их прибыль бы значительно возросла. Единственное условие, с которым Ши Фэн не осмелился согласиться сразу же, это необходимость исследовать и модернизировать технологии, а потом позволять Тай Хуа трейдингу использовать их бесплатно.
 
 Расходы на НИОКР были самыми высокими среди всех расходов YADU. Он, конечно, не знал, сколько тратили Тай Хуа Трейдинг, но тоже, должно быть, не мало.
 
 Однако Фэн Ю не вкладывал огромные средства в развитие своих технологий. Он лишь позволял авиационному заводу получать часть своего заработка. К тому же теперь он владел всеми акциями этих продуктов.
 
 “Управляющий Фэн, Мистер Фу, как долго вы оба пробудете здесь, в Пекине? Мне нужно обсудить этот вопрос с остальными акционерами.”
 
 “3 дней хватит? Если YADU не примет наши условия в течение этого времени, мы рассмотрим других партнеров.”-Фэн Ю обменялся взглядами с Фу Гуанчжэном и назначил крайний срок сделки.
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 3 дня спустя яду ответили Фэн Юю согласием на сотрудничество. Однако им еще предстояло обсудить все детали.
 
 Фэн Ю и Фу Гуанчжэн были очень взволнованы. Они знали, что яду не откажется от их предложения. Может показаться, что Tai Hua Trading была в невыгодном положении в этой сделке, однако на самом деле она лишит их проблем с иском в суд, а также увеличит узнаваемость в Китае. Самым важным для Фэн Юя было то, что он получил бесплатный отдел исследований и разработок.
 
 “Управляющий Ши, я верю, что благодаря нашему альянсу, мы сможем удержать весь рынок в своих руках.”
 
 “Менеджер Фэн, вам не кажется, что было бы неуместно, если бы наши новые продукты имели такой же дизайн, как и ваши?”-Ши Фэн беспокоился, что яду будут считать подделкой продукции wind and rain. Это плохо скажется на их репутации.
 
 “Такой же дизайн? Нет, нет, нет. Я уже обдумал эту проблему. Например, наши вентилятору без лопастей круглые, а ваши могут быть овальными. Моя компания уже начала разрабатывать и тестировать их. Мы планировали вывести новый продукт на рынок в следующем году. Но сейчас мы отложим это и позволим яду использовать новую конструкцию.”
 
 Фэн Ю взял ручку и нарисовал на листе бумаги овальный вентилятор без лопастей. В его прошлой жизни вентиляторы цилиндрической формы были нормой, но они занимали слишком много места. Ветровая поверхность овального вентилятора была меньше, но если включить режим вращения, то отличий почти не будет. Кроме того, эта конструкция не занимала слишком много места и также была популярна у потребителей.
 
 Основные технологии были одинаковы в обоих проектах. Только внешне все было иначе. Ши Фэн вздохнул с облегчением. Потребители однозначно решит, что это именно яду придумали новый дизайн.
 
 “Менеджер Фэн, вы уже решили, в каком направлении нам следует разрабатывать новые продукты?”-Спросил Ши Фэн. Tai Hua Trading представила свой последний продукт уже достаточно давно. Не может быть, чтобы они не разрабатывали чего-то нового. Если Фэн Ю все расскажет, это сэкономит им много времени.
 
 Фэн Ю спросил в ответ: "Управляющий Ши когда-нибудь ездил на юг? Что вы думаете о тамошней погоде?”
 
 “Конечно. Я уже несколько раз бывал на юге. Вот почему мы выпустили осушители воздуха. они ориентированы на рынки Южного региона. Зимой там нет теплого воздуха, а из-за этого слишком сыро и влажно. Я не выношу такой погоды.”
 
 Фэн Ю кивнул: "а обогреватели на рынке вы видели? Похожие на те, что используются на севере.”
 
 “Конечно. Многие жители юга пользуются ими зимой.”
 
 Ши Фэн озадаченно посмотрел на Фэн Юя. Он хочет производить электронагреватели? В них было задействовано не так уж много технологий, и любой дурак мог открыть такое производство. Даже если выпускать их под брендом "wind and rain", прибыли будет совсем не много.
 
 “Управляющий Ши, вы знаете, что кондиционеры теперь тоже имеют функцию обогрева? Почему тогда наши безлопастные вентиляторы не могут дуть тёплым воздухом? Нам нужно всего лишь добавить некоторые нагревательные компоненты. Это не должно быть слишком сложно.”
 
 Глаза Ши Фэна тут же сверкнули. Это верно, если безлопастный вентилятор сможет дуть теплым воздухом, то продажи вырастут еще больше. Потребители смогут использовать их зимой, и даже люди из более холодных регионов начнут покупать их продукцию!
 
 "Менеджер Фэн действительно гений, раз придумал эту идею. Это не должно быть проблемой. Яду разработает этот продукт в течение недели.”
 
 Фэн Ю продолжал: "пар из наших увлажнителей воздуха сейчас дует вверх. Если мы сможем соединить увлажнитель воздуха и вентилятор без лопастей, то сможет заставить пар выдуваться вместе с воздухом. Что думаете?”
 
 Фэн Ю уже думал об этом. Такое было и в его прошлой жизни. Совмещение многих функций в одном продукте. Это называлось многофункциональный продукт, в направлении такого производства будет двигаться вся индустрия бытовой техники. Один продукт, решающий многий проблемы, с которыми сталкиваются потребители.
 
 Фэн Ю хотел представить его в следующем году. Он уже контролировал рынок, и было не важно, когда это делать, но теперь он столкнулся с антимонопольными исками, и решил запустить новый продукт пораньше. Яду может провести для него НИОКР. Это не слишком трудно. Им просто нужно свести к минимуму компоненты и объединить их в один продукт.
 
 Совместить увлажнитель воздуха и безлопастный вентилятор? Точно. Почему нет? Это повысит эффективность увлажнения воздуха, и люди станут больше его покупать!
 
 "Кроме того, мы можем представить алюминиевые вентиляторы. Он более долговечен и в то же время хорошо выглядит. Мы можем использовать стекло вместо пластика при производстве обычных увлажнителей. Тогда они будут красивее и аккуратнее.”
 
 Хотя транспортировать изделия из стекла было непросто, можно было просто продать их на местный рынок. Во всяком случае, в Пекине было много богатых людей. На самом деле, было бы даже лучше, если бы люди разбивали эти вентиляторы. Как только они привыкнут к ним, то обязательно купят себе замену. Помимо этого, в Пекине было много чиновников, и вентиляторы можно было продать правительственным учреждениям. Это тоже огромный рынок.
 
 У Фэн Юя было много творческих идей, поэтому он очень впечатлил Ши Фэна. К счастью, яду согласились работать с Tai Hua Trading, иначе бы они никак не смогли конкурировать с такой сильной компанией, представив свои продукты.
 
 Теперь же ситуация изменилась. Обмен технологиями, совместная работа, и продукция YADU сможет быть экспортирована за рубеж.
 
 Если вентилятор без лопастей можно совместить с увлажнителем воздуха, то в него также можно включить функции осушения и очистки.
 
 "Менеджер Фэн, как мы назовём этот многофункциональный продукт?”
 
 “Супер вентилятор!”-Фэн Ю уже думал о названии.
 
 В этой комбинации будет использоваться внешний вид безлопастных вентиляторов.
 
 С введением нагревательных увлажнителей воздуха пострадает промышленность кондиционеров. Пока в 1994 году плата за установку кондиционеров не начнет падать, а ситуация с электроснабжением Китая не улучшится, wind and rain произведут кондиционеры.
 
 Но Фэн Юю вовсе не обязательно делать это самому. Он может просто купить какой-нибудь завод-производитель кондиционеров, например, неизвестную в настоящее время Gree Electric Appliances Inc., или популярная компанию Qiu Lan Inc. Он был уверен, что его кондиционеры по-прежнему будут оставаться лидером рынка в индустрии кондиционеров Китая!
 
 Кроме того, Фэн Ю начнёт работать с яду и добавит много функций к своим кондиционерам. На данный момент кондиционеры с функцией обогрева были очень популярными, но не было ни одной марки, которая вывела бы на рынок кондиционер с функцией осушения воздуха.
 
 В последующие годы появятся кондиционеры с ультрафиолетовым излучением. Ультрафиолетовые лампы будут установлены внутри него, чтобы убивать бактерии и удалять запах.
 
 Яду был производителем очистителя воздуха и имел все сопутствующие технологии. Но сейчас никому и в голову не приходило объединять разные функции в одном продукте.
 
 Одной из причин этому было то, что технологии еще не были доработаны. Если в одном продукте собрать слишком много функций, то о получится слишком огромным.
 
 Фэн Ю, Ши Фэн и Фу Гуанчжэн с радостью подписали контракт, начав свой стратегический союз...
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 После занятий Фэн Ю увидел, что Ву Чжиган ждет его снаружи.
 
 “Ну что? У нас есть шанс получить награду?”
 
 В Китае внезапно появились всевозможные награды. От национальный уровней до городского. Выделили много категорий, и продукт, который получил ее, мог напечатать ее на упаковке. Это помогало поднимать продажи, так как такие продукты оценивали гораздо выше. Потребители им доверяли.
 
 В Лунцзяне существовали менее значительные категории наград, и большинство из них вручали государственным предприятиям. Продукты wind and rain ничего не выиграли, несмотря на то, что увлажнители воздуха и беслопастные вентиляторы были номинированы в технологической категории.
 
 Фэн Ю думал, что сможет получить по крайней мере 1 награду. Все его товары были бестселлерами и даже экспортировались заграницу. Но по выражению лица Ву Чжигана было ясно, что он ничего не получил.
 
 Ву Чжиган сердито сказал: "управляющий Фэн, мы ничего не выиграли. Я слышал, что они предназначались только для государственных предприятий. Наша продукция была номинирована только потому, что мэр Чжан потянул за какие-то ниточки. Выиграть было невозможно. Организаторы не принимали во внимание объем продаж, технологии или прибыль!”
 
 Фэн Ю совсем забыл послать организаторам подарков.
 
 “Какие продукты подучили награды?”
 
 Ву Чжиган рассказал о всех продуктах, которые что-то выиграли. Фэн Ю слышал о некоторых из них, но большинство были совсем неизвестными. Он был не рад проиграть таким посредственным производителям.
 
 “Раз уж они не хотят вручать нам Награды, то давай сделаем это сами. Мы организуем церемонию награждения и вручим награды самим себе!”
 
 А? Мы проведём церемонию награждения и вручим награды себе?
 
 Ву Чжиган был шокирован: "менеджер Фэн, неужели нам придётся создавать фальшивые награды? Даже если наши продукты ничего не выиграли, мы все еще преуспеваем как в Китае, так и за рубежом. Разве это не лишний риск?”
 
 Фэн Ю уставился на Ву Чжигана: "риск? Нет, нет, нет. Здесь вообще нет никакого риска. Пока что возвращайся в свой отель. У меня еще одно занятие. Я поговорю с тобой после.”
 
 В прошлой жизни Фэн Юя многие создавали какие-то комитеты или ассоциации и давали себе награды. Так было до тех пор, пока этих людей не разоблачили.
 
 Многие компании использовали эти ассоциации и комитеты только для того, чтобы раздавать награды самим себе и увеличивать свои продажи.
 
 Люди привлекали профессоров или экспертов в качестве судей. Некоторые даже заставляли правительственных чиновников быть судьями и платили им за это. Поскольку Фэн Ю должен был организовать церемонию награждения, у него также будут определенные призы.
 
 У вас это всего лишь сертификат? Наша награда будет значительно больше. Мы подарим что-то практичное, например, будем агрессивно продвигать эту церемонию награждения и сообщим об этом потребителям. Таким образом, отмеченные наградами продукты окажутся в центре внимания.
 
 ……
 
 “Чжиган, свяжись с этими торговцами. Спроси их о каких-нибудь впечатляющих продуктах, которые раньше не завоевывали никаких наград. Мы пригласим эти компании, когда организуем собственную церемонию награждения.”
 
 “А? А они точно захотят прийти на церемонию?”
 
 “А если судьи будут из комитета по планированию?”-улыбнулся и спросил Фан Ю.
 
 Комитет по планированию? Это очень влиятельный государственный департамент. Если бы компании узнали об этом, то они бы выстроились в очередь, лишь бы принять участие в церемонии награждения.
 
 Фэн Ю не захотел создавать какую-то фальшивую ассоциацию. Зачем, если можно сделать настоящую?
 
 Мастер Лу может заставить чиновников быть судьями на церемонии награждения. У него много связей в этой комитете. Это была легкая задача.
 
 У Чжигана был невероятный вид: "комитет? Вы хотите сказать, что наши награды будут вручены комитетом по планированию? Разве вы не сказали, что эта премия будет организована нами самими?”
 
 “Мы просто используем их имя как прикрытие. Можем пожертвовать немного денег, и тогда, они точно согласятся. Тебе не нужно так беспокоиться. Сейчас самое главное-привлечь к участию какие-то государственные предприятия. Мы должны сделать награждение как можно более грандиозным и пригласить известные бренды. Я хочу, чтобы эта церемония стала самой престижной в Китае!”
 
 ……
 
 “Мастер Лу, это Фэн Ю. Ты в Пекине? У меня есть одна проблема, и мне нужна ваша помощь.”
 
 “Брат Фэн, твоя проблема-моя проблема. Говори, что случилось?”-Мастер Лу охотно согласился помочь. В последний раз он помог Фэн Юю, и получил хорошую прибыль. Он знал, что этот парень может без проблем инвестировать во что-то 1 миллиард юаней, поэтому относился к нему с уважением.
 
 “Мастер Лу, я хочу организовать церемонию награждения для делового мира... не могли бы ты помочь мне зарегистрировать эту ассоциацию в каком-нибудь комитете по планированию? Просто скажи мне, сколько это будет стоить. Я передам деньги!”
 
 Мастер Лу очень удивился. Многие люди обращались к нему за помощью, например, получая одобрение, государственные субсидии или награды. Но это был первый раз, когда кто-то хотел, чтобы он помог организовать церемонию награждения.
 
 Что же задумал Фэн Ю? Он...... хочет присвоить себе награды?
 
 Это была трудная задача, но не невозможная. Самым важным было то, что Фэн Ю был готов заплатить. Имея деньги, можно решить любые проблемы.
 
 На самом деле, это не мастер Лу хотел заработать на Фэн Юе, а Комитет по планированию. Только получил спонсорскую поддержку, они согласились бы стать организаторами. В конце концов, комитет по планированию в это время занимался многими вещами.
 
 “Это не должно быть проблемой. Сможем обсудить детали позже. Или это срочно?”
 
 “Если возможно, уладь это до конца года, и и тогда, мы сможем провести церемонию награждения в канун Нового года!”
 
 Мастер Лу не понимал, зачем Фэн Юю понадобилось вручать награду в канун Нового года. Может быть, он хотел как-то воспользоваться этим праздником. Хотя нужно было немного поторопиться, времени должно было хватить. Мастер Лу согласился и попросил Фэн Юя ждать новостей.
 
 ……
 
 “Директор Хоу, это Фэн Ю. Вы не узнаете мой голос? Вы заняты? Как продвигаются исследования двигателей?”
 
 “Хахаха, Менеджер Фэн. Исследования идут хорошо. И все это благодаря твоей помощи. В следующем году мы завершим их, обновим все наши существующие технологии и произведем один из лучших вертолетов в мире!”-Хоу Хайтао был в хорошем настроении. Технологии, которые достал для него Фэн Ю были просто превосходными. Они полностью их изучили и теперь могли использовать для улучшения существующих. Теперь авиационный завод был производителем вертолетов номер один во всем Китае.
 
 “Директор Хоу, наш авиационный завод внес большой вклад в развитие страны, какую награду вам присудили высшие чины?”-Нарочно спросил Фэн Ю.
 
 “Награду? Что мы могли получить? Мы простл изучили те технологии, которые Ты нам дал, и создали новый прототип. Даже если мы начнём массово производить эту модель, начальство просто похвалит нас. Этого вполне достаточно.”
 
 “Охх... директор Хоу, вы внесли такой большой вклад в нашу страну. Как вышестоящие лица могут просто хвалить вас и ваш завод? Я слышал, что комитет по планированию организует церемонию награждения на национальном уровне, чтобы вручить награды заводам, компаниям и организациям, которые внесли свой вклад в развитие страны. Вы получили приглашение? Нет? Я помогу. Они просто обязаны дать нашему авиационному заводу награду за такую тяжелую работу. Не беспокойтесь об этом. Я со всем разберусь!”
 
 Повесив трубку, Хоу Хайтао пребывал в оцепенении.
 
 Что же нам делать? Что это еще за награда? Мне согласиться принять участие? Почему Фэн Ю сегодня так охотно помогает мне?
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 Фэн Ю сделал несколько телефонных звонков в компании, о которых был наслышан. Он рассказал им о церемонии награждения. Также он не забыл о компании Lehaha, хотя она производила медицинские добавки. Они, как никак, тоже вносят вклад в развитие страны. Дети - это будущее нации. К тому же в этой компании он имел долю. Как он мог не вручить ей награду? Ее можно будет назвать наградой за вклад в Здоровье детей.
 
 Ву Чжиган тоже связался с торговцами из каждой провинции. В их регионе было много компаний с отличной продукцией, которые ещё были неизвестны.
 
 Фэн Ю сказал Ву Чжигану попросить дилеров узнать, заинтересованы ли они в участии в церемонии награждения, организованной комитетом по планированию.
 
 Дилеры были шокированы. Это была церемония награждения национального уровня, кто решил пригласить такие компании?
 
 На самом деле это было всего лишь информирование о том, что награждение существует. Если эти компании захотят участвовать, они должны сами написать заявку. Организатором выступал комитет по планированию, но подробности пока не сообщались.
 
 Ву Чжиган был озадачен. Менеджер Фэн сказал, что нужно пригласить побольше людей, но теперь не хочет рассказывать им подробности?
 
 Фэн Ю похлопал Ву Чжигана по спине: "Если мы просто пригласим их, они могут и не прийти. Но если они узнают о наградах и о том, что все организовывает комитет, они сами станут искать способы принять участие. Нам даже не придётся их приглашать. Можете проверить, и увидишь, что они будут реагировать именно таким образом.”
 
 Фэн Ю уже пригласил несколько крупных компаний и предприятий. Ему не нужно слишком много. Он хотел, чтобы они конкурировали между собой и создавали резонанс вокруг этого награждения.
 
 Ву Чжиган кивнул и отошел в сторону, чтобы подумать о своей задаче. Он был готов учиться и выполнять инструкции Фэн Юя. Тот оставил ему компанию Тай Хуа на попечение, и он отлично справлялся.
 
 Ву Чжигана можно считать учеником Фэн Юя. В будущем он станет одним из высших руководителей предприятий, принадлежащих боссу. Однако его дальнейшее продвижение все равно зависит от эффективности принятых им решений.
 
 Просто пригласить этих людей на вручение премии было бы скучно. Лучше провести большую конференцию.
 
 Фэн Ю, к тому же, хотел посмотреть, есть ли среди участников будущие успешные бизнесмены. Но даже если нет, знакомства все равно пойдут ему на пользу. Может быть, он даже отыщет возможности получения прибыли.
 
 ……
 
 “А? Менеджер Фэн, вы хотите организовать праздничный ужин и пригласить знаменитостей?”
 
 Ву Чжиган уже представлял, как на заводе устраивают подобные ужины. В прошлом он был обычным рабочим и уже бывал на похожих мероприятиях. Однако большую часть спектаклей тогда ставили такие же простые рабочие. Только время от времени они приглашали какую-нибудь танцевальную труппу. А теперь менеджер Фэн хочет пригласить знаменитостей?
 
 Знаменитости в это время брали за подобное очень много денег. От нескольких тысяч до десятков тысяч юаней! Но Менеджер Фэн по-прежнему хотел, чтобы все выступления были исполнены знаменитостями и певицами. Это обойдётся очень дорого.
 
 “Совершенно верно. Наша церемония будет как торжественный ужин. Одно выступление для каждой категории. Это минимум! Просто пригласи всех популярных знаменитостей, вроде Чжи Симао, Болди Чэнь, Лю Дацин и т. д.”
 
 “Менеджер Фэн, если вы хотите превратить это в праздничный ужин, то вам нужно много места. Где нам его найти?”
 
 “CCTV. Место проведения ежегодного гала-ужина достаточно большое!”-Фэн Ю махнул рукой. Сецчас зал в CCTV был не таким большим, как в последующие годы, но он все равно мог вместить 1000 человек. Компании, которые он пригласил, также могут пригласить нескольких своих работников. Таким образом, на трибунах будет достаточно зрителей.
 
 В передней части можно установить столы, за которыми будут сидеть представители компаний. Они смогут показать себя остальным и быстро подняться на сцену, чтобы получить награду.
 
 Фэн Ю ощущал предвосхищение, представляя это. Ведущим этой церемонии может быть кто-нибудь из CCTV. Цзян Шэнь, Чжао Чжунсян или Ни Пин. У них есть опыт проведения подобных мероприятий.
 
 “Точно. Мы можем поработать вместе с CCTV, чтобы заставить знаменитостей там появиться. Если они сделают прямую или даже отложенную трансляцию, это будет беспроигрышная ситуация для всех.”
 
 Мы проведём успешный гала-ужин, а зрители любят такое. Самое главное было то, что cctv не придётся потратить ни единого цента. Фэн Ю все оплатит.
 
 Эта церемония вручения премии может проходить как гала-ужин, чтобы ее показали по всему Китаю.
 
 “Менеджер Фэн, вы хотите провести эту церемонию в центре cctv?”-Ву Чжиган подумал, что ослышался. Неужели управляющий Фэн сошел с ума?
 
 Мы всего лишь пытались присвоить себе награду, зачем проводить церемонию в CCTV? Это ведь национальный телеканал!
 
 “Тебе следует мыслить масштабно, а затем упорно трудиться ради достижения своей цели. Таким образом, ты сможешь добиться успеха. Теперь нам нужно связаться со всеми знаменитостями. Если мы проведём хостинг в CCTV, то нам не придется сильно тратиться! Нет ничего невозможного, давай просто сделаем это!’”
 
 Фэн Ю сказал несколько английских слов, которые Ву Чжиган не понял.
 
 “Менеджер Фэн ... каков ваш бюджет на это мероприятие?”
 
 “А сколько, по-твоему, будет достаточно?”-Переспросил его Фэн Ю.
 
 “Если мы не будем оплачивать дорожные расходы и проживание, а знаменитости снизят свои гонорары, нам понадобится около 1 миллиона юаней. Очень много денег уйдёт на подготовку сцены.”-Ву Чжиган считал, что это пустая трата денег. 1 миллион юаней был эквивалентен нескольким рекламным роликам, которые могли поднять продажи.
 
 Изначально он предполагал, что это будет небольшое мероприятие. Однако Фэн Ю решил устроить торжественный ужин и хотел сделать все грандиозно!
 
 “1 миллион юаней? Это не очень эффективно. Одно спонсирование этой церемонии обойдется более чем в 5 миллионов юаней. Она должна быть грандиознее, чем весенний гала-концерт в честь Лунного Нового года! Тебе все равно придется потратить немного денег на рекламу. Это будет стоить по меньшей мере на несколько миллионов больше. Бюджет - 10 миллионов. Если этого будет недостаточно, дай мне знать.”
 
 Фэн Ю уставился на Ву Чжигана. Этот парень был слишком скуп. Что можно сделать на 1 миллион?
 
 В последующие годы на праздничные программы будет уходить по меньшей мере несколько сотен миллионов долларов. Провинциальные телевизионные станции заработают на этом хорошие деньги. Бесчисленные компании будут выражать желание их спонсировать. Рейтинги гала-программ и повторной телепередачи будут самыми высокими, а это хороший шанс для компаний продемонстрировать свои бренды.
 
 Сейчас, кроме торжественного вечера Весеннего фестиваля Лунного Нового года, в CCTV не проводилось подобных программ. Фэн Ю был уверен, что его торжественный ужин с церемонией награждения пройдет успешно и даже будет транслироваться несколько раз. Если бы он смог сделать продакт-плейсмент, это стало бы отличным пиаром. Эффект от такого продакт-плейсмента будет лучше, чем от телевизионной рекламы!
 
 10 миллионов юаней? Дать знать, если этого окажется недостаточно?
 
 Ву Чжиган почувствовал, как его ноги стали мягкими. Насколько грандиозной хочет видеть эту церемонию управляющий Фэн? Даже гала-вечер Весеннего фестиваля не стоил так дорого.
 
 Глядя в сверкающие глаза Фэн Юя, Ву Чжиган почувствовал, что он одержим. Даже если у тебя есть деньги, тебе не следует тратить их таким образом……
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/825250

    
  





  Экстраординарный гений Глава 342


  

    
      Глава 342
 
 “А, это менеджер Фэн. Что вы здесь делаете так рано? Покупка рекламных слотов состоится в следующем месяце.”-Заместитель начальника - Цзя увидел Фэн Юя и пожал ему руку.
 
 Если бы не Фэн Ю, их прибыль была бы гораздо меньше. Во время прошлогодних торгов рекламными слотами Фэн Ю без колебаний продлил свои контракты и даже купил еще несколько новых временных отрезков. Если бы он не захотел возобновить свои контракты, cctv больше бы не было.
 
 Шеф Цзя услышал от своего секретаря, что управляющий Фэн пришел к нему в офис, и немедленно отложил все свои встречи. Он хотел спросить его о том, сколько он готов потратить на рекламу в следующем году.
 
 “Шеф Цзя, я здесь не для того, чтобы говорить о рекламных слотах. Я организую праздничный ужин, и хочу работать вашей станцией!”
 
 Улыбка на лице шэфа Цзя тут же застыла. О чем говорит Фэн Ю? Хочешь поработать с нашей станицей и организовать праздничный ужин?
 
 Неужели Фэн Ю не знает, что CCTV-это национальная телевизионная станция? Как может государственное учреждение работать с частной компанией? Этот парень становится все более и более высокомерным. Неужели он думает, что раз он самый крупный клиент, то может делать все, что захочет?
 
 Улыбка шефа Цзя исчезла: "управляющий Фэн, я не ослышался? Вы хотите, чтобы наша станциям работала с вами над организацией праздничного ужина? Эта шутка совсем не смешная!”
 
 Фэн Ю почувствовал себя беспомощным. Он знал, что эти люди слишком консервативны. Нужно был хотя бы выслушать его, прежде чем отвергать.
 
 “Заместитель Цзя, сначала выслушайте меня. Этот торжественный ужин будет церемонией вручения наград. Организатором этого мероприятия является комитет по планирования. Национальный Комитет!”
 
 А? Церемония вручения премии от Национального комитета? Как же я раньше об этом не слышал? Даже если это действительно так, какое это имеет отношение к тебе?
 
 Фэн Ю похлопал себя по груди: “вы также должны знать, что у комитета нет денег на проведение торжественного ужина, и он никогда бы не стал тратить их на такие вещи. Я скромный спонсор этой церемонии!”
 
 “Вы. Tai Hua Trading спонсирует грандиозный праздничный ужин?”-Спросил заместитель начальника Цзя.
 
 Грандиозный торжественный ужин был не таким уж маленьким событием. Ты ничего об этом не знаешь, но уже готов стать спонсором? Расходы на этот праздничный ужин могут оказаться больше, чем все твои рекламные сборы! Что за наглый мальчишка!
 
 “О, менеджер Фэн собирается спонсировать это мероприятие. А вы знаете, сколько оно стоит? Даже если исключить освещение, реквизит, оборудование, актерские гонорары, костюмы и т. д., это будет стоить по крайней мере 2-3 миллиона юаней. Сколько вы готовы потратить?”- Цзя усмехнулся и медленно взял свою чашку, чтобы сделать глоток.
 
 “2-3 миллионов будет достаточно? Я приготовил 5!”-ответил Фэн Ю с удивленным видом.
 
 “Кхкхк... что ты сказал? Сколько?”-он чуть не подавился чаем.
 
 “5 миллионов юаней. Вот здорово. Раз это не так дорого, я позвоню в свой офис и скажу, чтобы мы можем сэкономить.”
 
 “Нет, нет, нет. Это будет стоить как раз столько!”-Закричал заместитель начальника Цзя.
 
 5-миллионов. 5 миллионов юаней! Этот торжественный ужин станет самым грандиозным в истории. Они могут использовать лучшие материалы для сцены, реквизит, исполнительские костюмы, грим. И т.д. Но даже в этом случае 5 миллионов юаней будет много!
 
 Спустя секунду заместитель начальника Цзя пожалел о своих словах. Он думал только о 5 миллионах и совсем забыл, что это будет означать его согласие на проведение мероприятия.
 
 “Вот и здорово. Тогда мы можем поговорить о подготовке сцены?”-спросил Фэн Ю. Он не хотел, чтобы у Цзя появился шанс пожалеть о своём решении.
 
 “Управляющий Фэн, нам все еще нужно одобрение высшего руководства. Мы не можем вот так просто принимать решения.”-Замначальника Цзя хотел получить деньги, но не посмел соглашался. По меньшей мере, он нуждался в одобрении начальника телевизионной станции. Но сказав это, он почувствовал себя неловко.
 
 “А почему вы все еще нуждаетесь в одобрении? Этот торжественный ужин состоится в канун Нового года. Мы проводим весенний гала-вечер только раз в году, и у ваших зрителей нет никаких специальных программ. Разве Новый год - не наш праздник?”
 
 “Нет! Новый год-это не наш традиционный праздник!”-Твердо сказал заместитель начальника Цзя. Новый год был всего лишь первым днем календаря. Китайцы должны пользоваться лунным календарем.
 
 Фэн Ю: “……”
 
 “Является ли Новый год важным праздником для нашей страны?”-Спросил фэн Ю.
 
 “Да.”- кивнул заместитель. Он считался государственным праздником по всему миру. Китай тоже объявил 1 января таким днём.
 
 “Я помню, что у cctv есть горячая линия? Вы можете сказать своим начальникам, что это просьба зрителей. Они хотят посмотреть праздничное новогоднее мероприятие. Ваши лидеры это одобрят. Это просьба зрителей со всего Китая! Они сдадутся и позволят вам провести его у себя!”-Сказал Фэн Ю. Этот заместитель даже не знал, как правильно убедить начальство. Бесполезный! Это всего лишь праздничный ужин. Почему бы начальству не согласиться?
 
 У Цзя отвисла челюсть: "просьба зрителей? Вы думаете это сработает?”
 
 “Я в этом уверен! Когда вы будете отчитываться перед своими руководителями, вы должны подчеркнуть, что это просьба аудитории, а также Комитета по планированию. Это не просто праздничный вечер. Это церемония вручения наград. А самое главное, что cctv не нужно тратить ни единого цента. Вы даже можете извлечь из этого выгоду и обучить персонал проведению крупных мероприятий. Таким образом, весенний праздничный вечер станет ещё лучше!”
 
 Заместитель начальника Цзя посмотрел на Фэн Юя. Этот парень был действительно убедителен.
 
 На самом деле от зрителей уже действительно поступали жалобы на то, что не хватает специальных программ. Они и сами хотели сделать что-то подобное, но у них не хватало на это средств.
 
 Теперь же Фан Ю спонсировал мероприятие, а организатором было престижное государственное учреждение. Самое главное было то, что CCTV также могло извлечь из этого выгоду. Начальство точно даст разрешение.
 
 Заместитель начальника Цзя подумал об этом и решил, что это хорошая идея!
 
 “Но у нас не достаточно времени, чтобы подготовиться к этому шоу. Мы не сможем организовать хороших выступлений.”-Пробормотал заместитель, обдумывая возможности проведения мероприятия.
 
 “А что тут такого сложного? Возьмите двух исполнителей и нескольких актеров и актрис из драматического отдела. Если у вас нет певцов, я могу пригласить нескольких человек из Гонконга или попросить Мистера Ли, чтобы его хор выступил. Вы можете оставить эти проблемы мне. Программа не будет длиться так долго, как Гала-концерт на весенней ночи. Двух часов должно быть достаточно. Мы проведём вручение наград и около десяти выступлений.”
 
 Заместитель начальника Цзя не ожидал, что Фэн Ю учтёт даже такие детали.
 
 Он должен немедленно доложить об этом начальнику cctv!
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 Заместитель начальника Цзя доложил обо всем начальнику станции. Он подчеркнул, что эта церемония награждения была не только организована комитетом по планированию, но и являлась специальной новогодней программой. Если ответ будет положительным, они смогут проводить это мероприятие каждый год, так как им не придётся тратить на него деньги.
 
 Как из этого можно извлечь прибыль? Аренда помещения, зарплата их работников и т.д. CCTV не нужно беспокоиться об исполнителях. Фэн Ю обещал самостоятельно нанять знаменитостей.
 
 CCTV также рассматривала возможность приглашения знаменитостей выступить на гала-вечере Весеннего фестиваля, но у них не было бюджета. Они могли позволить себе расходы знаменитостей только на один день. Это включало в себя билеты на поезд, упакованный ланч и ночлег. Однако многие звезды не захотели выступать на гала-вечере Весеннего фестиваля, так как им нужно было спешить домой, чтобы отпраздновать Лунный Новый год.
 
 Все было совсем не так, как в будущие годы, когда знаменитости сами будут готовы платить за выступления.
 
 Если бы знаменитость получила возможность выступить на гала-вечере Весеннего фестиваля, ее собственный капитал увеличился бы как минимум в 10 раз! Однажды, один второй по рейтингу певец, чей гонорар за выступление составлял около 30 000 юаней выступил на гала-вечере Весеннего фестиваля, после которого его гонорары возросли до более чем 1 миллиона юаней. У него было больше работы, чем он мог бы выполнить!
 
 Начальник станции долго думал: "старина Цзя, неужели это действительно сработает?”
 
 “Шеф, по крайней мере, зрители на нашей стороне. Я думаю, мы можем попробовать. Мелисто, свалим все на комитет по планированию.”
 
 Если бы эта специальная программа увенчалась успехом, то заместитель начальника Цзя получил бы хорошую сумму и стал бы следующим в очереди на должность начальника станции.
 
 Но если это не сработает, они будут рассматривать этот концерт как обычное вручение наград.
 
 “Хорошо. Нужно встретиться с остальными, чтобы обсудить это. Кто, ты сказал, является спонсором? Тай Хуа трейдинг-это тот самый Фэн Ю? Молодой парень, который продает увлажнители воздуха?”
 
 “Да. Он продает не только увлажнители воздуха. Ещё вентиляторы без лопастей, мотоциклы Songjiang и популярный Walkman AIWA. Этот парень очень компетентен.”
 
 ……
 
 Бип, бип ... .
 
 Фэн Ю взглянул на свой пейджер и пошел искать телефонную будку, чтобы ответить на звонок:-“Это начальник отдела Чэн? Я-Фэн Ю.”
 
 “Управляющий Фэн, у меня для вас хорошие новости. Руководство телеканала согласилось помочь комитету организовать торжественный ужин. В официальных документах нет необходимости, но было бы здорово, если бы кто-то из комитета смог приехать на встречу. Это позволит нам избежать любых недоразумений.”
 
 “Хорошо. Спасибо. Я дам им об этом знать.”
 
 Повесив трубку, Фэн Ю торжествующе взмахнул кулаком. Теперь ему предстояло только решить вопрос с комитетом. Нужно поторопить мастера Лу. Если он не сумел заставить Комитет по планированию согласиться, то cctv очень оскорбятся.
 
 ……
 
 “Мастер Лу, как идут дела?”-Спросил Фэн Ю.
 
 “Все готово. Главным организатором этого мероприятия будет Комитет по планированию развития, остальные будут перечислены в качестве соорганизаторов. Кроме того, к ним присоединится и промышленный департамент. Это будет судейская коллегия. Вы упомянули, что будете спонсировать все расходы, не так ли?”
 
 “Совершенно верно. Аренда офиса, заработная плата, эксплуатационные расходы и т. д. - все на мне! Но могу ли я получить место в этом комитете?”-Спросил Фэн Ю.
 
 Получить место в комитете? Мастер Лу встревожится. Если бы Фэн Юю было 40 или 50 лет, или хотя бы 30, это не было бы проблемой. Но ему было меньше 20 лет, что подумают остальные члены клуба? Они десятилетиями трудились, чтобы достичь этого положения, а молодой сопляк с легкостью оказался наравне с ними?
 
 “Брат Фэн, это сложно. Почему бы вам не назначить кого-нибудь другого? Вы еще слишком молоды.”
 
 Фэн Ю: "...”
 
 опять возрастная дискриминация!
 
 “Хорошо. Я подумаю об этом. О, кстати, сколько членов комитета я могу назначить?”
 
 “В судейской коллегии будет 7 членов. Из комитета по планированию и промышленного департамента будут 4 человека. Остальные можете выбрать сами. Вам не стоит ни о чем волноваться. Просто дайте мне знать, какие компании должны получить награды. Я сделаю все необходимое.”
 
 3 члена оргкомитета, которые должны быть старыми и иметь статус. Значит Хоу Хайтао, Ли Миндэ и Ли Шию должны подойти. Фэн Ю был уверен, что эти 3 человека помогут ему выбрать всех победителей. Он не хотел, чтобы чужие люди выиграли какие-либо награды на этой церемонии.
 
 Мастер Лу сказал, что на данный момент правительство заняло 4 места. А это значит, что их было больше. Нужно найти способ заставить их отказаться от двух мест.
 
 “Мастер Лу, как будет называться эта награда? Каковы категории и сколько из них предназначены для групп и отдельных лиц?”-Это было то, о чем больше всего беспокоился Фэн Ю. Если бы в конце концов было только 1 или 2 награды, то он бы просто потратил усилия впустую.
 
 Мастер Лу ответил гордым тоном: "категории наград еще не определены. Вы можете сами решить этот вопрос. Победителей определит комитет. Подумайте об этом и дайте мне знать. Мы впервые организуем такую церемонию награждения. Не нужно слишком много категорий.”
 
 Фэн Ю и сам знал об этом. Если бы он создал несколько десятков наград, то они бы ничего бы не стоили. Он планировал выбрать около 5-6 групповых наград и столько же индивидуальных. И по крайней мере половину победителей должен определить он сам!
 
 Что значит сделать все честно и открыто? Это я трачу деньги, и я буду выбирать победителей!
 
 Организационный комитет должен использовать в названии награды слова “Китай” или “Национальный”. Так будет звучать гораздо престижно.
 
 ……
 
 Через три дня Фэн Ю нашел офис для оргкомитета. Он был недалеко от здания Национального комитета планирования и занимал около 100 кв. м. Однако в нем все равно никто не будет работать. Большую часть времени он будет пустовать.
 
 Лидеры из Комитета по планированию, на самом деле, просто использовали свои имена при создании ассоциации. Они не заботились о ее управлении. Их работа заключалась в том, чтобы быть судьями и объявлять победителей. Фэн Ю сам все решит, включая то, кому стать победителем.
 
 Они послали выпускника проверить офис, но он остался недоволен этим задание. Фэн Ю чуть не засмеялся. В последующие годы многие государственные чиновники будут мечтать о работе в таких учреждениях. Это возможность познакомиться со многими людьми и накопить опыта. А самое главное-это... выгода!
 
 “Мастер Лу.”
 
 Он кивнул: "Это мистер Фэн. Он также является организатором церемонии. Позже он расскажет вам о званиях членов комитета, а также о категориях наград. Подготовьте отчет для руководителей.”
 
 Мастер Лу не был членом комитета, но все его знали. Он приказывал персоналу так, словно это были его собственные подчиненные.
 
 "Наша ассоциация будет называться ”китайская деловая судейская коллегия". Будет несколько категорий наград и в каждой будут групповые и индивидуальные победители……”
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 Ассоциация была сформирована. Фэн Ю решил, что Tai Hua Trading выиграет несколько наград в области инновации за создание безлопастных вентиляторов и увлажнителей воздуха, но все еще думал над тем, какие награды вручить моторному и авиационному заводу, а также машиностроительной компании.
 
 Сельскохозяйственные машины машиностроительной компании были самыми передовыми в Китае. Фэн Ю решил создать отдельную категорию, которая подойдёт этой отрасли.
 
 Но что насчет моторного и авиационного заводов?
 
 Фэн Ю обсуждал это с Ли Шию и Хоу Хайтао. Некоторые вещи, производимые их фабриками, были конфиденциальными. Даже несмотря на то, что они совершили прорыв в своих технологиях, им не разрешалось раскрывать это общественности. Например, вертолетные технологии, разработанные авиационным заводом, были конфиденциальными и не подлежали разглашению.
 
 Когда они оба услышали, что CCTV будет транслировать это событие и оно было организовано комитетом по планированию и промышленным департаментом, они договорились, что передадут Фэн Юю некоторые технологии, использование которых было разрешено разглашать. Они были самыми передовыми и в Китае.
 
 Фэн Ю также обсуждал это с lehaha. Однако создать Категорию для индустрии медицинских добавок не представлялось возможным. Он может выделить ее только в категории напитков, но тогда компания не сможет конкурировать с Цзяньлибао. Они были лидером рынка.
 
 Однако Фэн Ю даст Чжун Цинсяну шанс появиться на телевидении. Эта программа будет транслироваться повсюду и вся страна равно или поздно ее увидит. Это тоже хороший шанс выйти на новый рынок.
 
 Логистика wind and rain не получит никаких наград. Они не были для этого достаточно квалифицированы. Если бы Фэн Ю присвоил этой компании награду, всем бы стало ясно, что церемония подставная! Несмотря на то, что победители этой церемонии награждения были заранее определены, номинированные компании все равно должны были иметь видимый результат работы.
 
 Масштаб логистики wind and rain был еще слишком мал. Несмотря на расширение до Пекина, их флот и мощности ограничивали дальнейший рост.
 
 Когда машиностроительная компания начнет выпускать грузовые автомобили, Фэн Ю убедит своего шурина закупить больший парк машин и расширить свою деятельность.
 
 Логистическая отрасль в настоящее время в принципе была плохо развита. Было трудно найти достаточное количество железнодорожных вагонов, а дальнобойщиков было совсем мало. Однако это была лучшая возможность захватить рынок.
 
 Еще через несколько лет появится много небольших логистических компаний, которые начнут сотрудничать только друг с другом, а это плохо скажется на их брендинге и стандартах обслуживания.
 
 Фэн Ю вдруг вспомнил, что логистика wind and rain не достаточно квалифицирована, но компания его отца да. Корма для животных были лучшими во всем Китае, а свиноферма Тянь Пэн была хорошо известна в северо-восточном регионе. Ее можно считать брендом свинины номер один. Кроме того, Тянь Пэн была первой модернизированной свинофермой.
 
 Даже если его отец не сможет выиграть ни одной награды, он все равно может быть одним из номинантов.
 
 Фэн Ю немедленно позвонил домой. Он знает, что отец будет рад узнать об этом.
 
 “Алло? Мама? А где папа? Мне нужно с ним поговорить!”
 
 “Старый Фэн. Иди сюда, и хватит курить. Это Фэн Ю!” -Закричала Чжан Мухуа.
 
 “Привет. Сынок, как дела в университете? Ты справляешься? Тебя хорошо кормят?”-Фэн Синтай решил расспросить Фэн Юя о его жизни в Пекине.
 
 “Папа, не беспокойся обо мне. Я хорошо учусь, и все учителя и профессора постоянно хвалят меня. Еда достаточно съедобная.”
 
 “Очень приятно это слышать.”-Фэн Синтай даже не беспокоился о своем сыне. Он знал, что его сын-расточитель и будет тратить много денег, лишь бы вести экстравагантный образ жизни.
 
 “Папа, мне нужно кое-что с тобой обсудить. Ты хочешь появиться на cctv?”
 
 “А? Cctv?”-Удивился Фэн Синтай.
 
 "Национальный комитет планирования создал ассоциацию для оценки эффективности деятельности китайских компаний. Тем компаниям или частным лицам, которые внесли свой вклад в развитие Китая, будет вручена награда. В канун Нового года состоится торжественная церемония, а победители получат шанс выйти на сцену!”
 
 “Ты хочешь сказать, что я получу награду на глазах у всей страны?”-Фэн Синтай не мог сдержать своего волнения.
 
 .“папа, сначала выслушай меня. Эта награда для тех компаний и частных лиц, которые внесли значительный вклад в развитие страны. У тебя маленькая компания, мало рабочих, и слишком незначительное производство. Ты думаешь, что сможешь выиграть?”
 
 Фэн Синтай сразу же потерял интерес: "тогда почему ты спрашиваешь?”
 
 “Папа, хоть ты и не можешь выиграть, ты все равно можешь претендовать на звание одного из номинантов. Твоё лицо покажут по телевизору. Все увидят тебя. Тебе это интересно?"-Фэн Ю не был заинтересован в том, чтобы оказаться на телевидении, но он знал, что его отец очень этого хотел.
 
 “А что такое номинант? Разве это не означает, что у меня есть шанс получить награду? Кто будет ее вручать? Неужели это высшие руководители нашей страны?”-Спросил Фэн Синтай.
 
 “Папа ... все победители были определены судейской коллегией, и твой сын может позволить тебе стать только одним из номинантов. Ты не получишь никаких наград, но поверьте мне, с той скоростью, с которой растет твоя компания, ты сможешь сделать это в течение 3 лет!”
 
 “Ах... целых 3-х лет?”-Фэн Синтай расстроился.
 
 Фэн Юй потерял дар речи. Ты думаешь, что 3 года-это слишком? Большинство компаний и частных лиц никогда не смогут даже претендовать на национальную премию. Кроме того, эта церемония была организована Национальным комитетом и Департаментом промышленности. Если будет задействован сельскохозяйственный отдел, то Фэн Ю сможет создать сельскохозяйственную категорию.
 
 “Папа, перестань придираться. Это награда национального уровня. Для меня будет честью даже пройти квалификацию. Вы с мамой можете приехать за несколько дней до этого события. Я помогу Вам хорошенько приодеться и позабочусь о том, чтобы вы оба хорошо смотрелись по телевизору! Кроме того, пусть профессор Су тоже узнает об этом. Если ему это интересно, он может прийти вместе со своей женой.”
 
 Профессор Су теперь был экспертом в области модернизированного свиноводства. Он помогал свиноферме Тянь Пэн бесплатно, и Фэн Ю просто обязан был пригласить его на это мероприятие. Кроме того, свиноферма Тянь Пэн позволила профессору и его студентам сделать свой собственный исследовательский центр.
 
 Поначалу Фэн Синтай был не совсем доволен таким раскладом, но Фэн Ю объяснил ему, что такое исследовательский центр. Если их свином чем-нибудь заболеют, профессору Су сможет вылечить их бесплатно. Он и его ученики также будут руководить сохранением своей фермы и проводить там уроки. А их сотрудники смогут посещать их.
 
 Это тоже было хорошей рекламой.
 
 Предоставить стажировку для студентов профессора Су тоже было неплохой идеей. Фэн Синтаб придётся только обеспечить их пищей и жильем. А те стажеры, которые покажут хорошие результаты, смогут претендовать на рабочее место после окончания учебы.
 
 После объяснений Фэн Юя Фэн Синтай стал относиться к профессору Су еще лучше. Он решил уступить его требованиям и посмотреть, не предложит ли он ему стажеров. Ему все еще не хватало рабочей силы на его ферме в Шэньяне.
 
 “Хорошо. Я спрошу у профессора Су и позвоню тебе еще раз, прежде чем мы отправимся в Пекин. Сынок, у меня действительно нет шансов выиграть какую-нибудь награду?”-Снова спросил Фэн Синтай.
 
 Фэн Ю: "... папа, хотя эта церемония награждения организована твоим сыном, я не могу сделать ее настолько коррупционной! Пожалуйста, перестань об этом думать.”
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 “Управляющий Фэн, что такое? Вы искали меня, чтобы снять новый рекламный ролик?”-Чжу Симао с энтузиазмом пожал Фэн Юю руку.
 
 Хотя он предпочитал художественные фильмы, он не был упрямым. Его контракт с Фэн Юем был долгосрочным, и каждый раз, когда он снимался в его рекламе, он получал хорошие деньги и становился ещё известнее.
 
 Фэн Ю был готов заплатить!
 
 Чжу Симао перешел из киностудии в труппу исполнительского искусства China Broadcasting И планировал продолжить свое обучение за границей. Он специально узнал у Tai Hua Trading, планируют ли они снимать новый рекламный ролик, так как у него появится время только зимой.
 
 “Рекламный ролик? Еще рано. Нынешнего хватит ещё на несколько месяцев. Будем снимать следующим летом где-нибудь в южных горах. Я здесь по другому поводу. Ты уже приготовил свою пародию на весенний праздничный вечер?”
 
 “Да. Мы уже приступили к репетициям. А что?”-Чжу Симао посмотрел на Фэн Юя. Почему он так беспокоился о его выступлении?
 
 “О, вот оно что. В канун Нового года у нас состоится торжественный ужин. Я хочу пригласить тебя и Болди Чэня сыграть сценку. Речь идет о том, чтобы мы можете внести вклад в экономику Китая. Подготовите хороший сценарий?”
 
 Праздничный ужин в канун Нового года? Чжу Симао заинтересовался. Когда это у CCTV появилась специальная новогодняя программа? Одна весенняя ночная Гала-вечеринка исчерпала большую часть бюджета cctv. Как они могут потянуть праздничный новогодний ужин?
 
 Кроме того, разве у CCTV есть средства для проведения двух крупных мероприятий? На это нужна немалая сумма. Возникнут трудности и с организацией, и с выступлениями.
 
 “Управляющий Фэн, почему я не слышал об этом праздничном ужине?"-Чжу Симао теперь был одним из китайских артистов и уже получил приглашение выступить на весеннем гала-вечере с Болди Чэнем. У него были хорошие отношения с этой телестанцией, но он ничего не знал об этом событии.
 
 Фэн Ю коротко все объяснил.
 
 “Торжественная церемония вручения наград? Зачем вам нужно так много выступлений на церемонии? Вы приглашаете знаменитостей из Гонконга и Тайваня? Но они ведь обходятся очень дорого.”
 
 “Об этом не беспокойся. Они получат такие же гонорары, как и наши местные артисты. Конечно, это событие отличается от весеннего гала-вечера. Каждый участник получит денежный подарок, и я гарантирую, что в нем будет по крайней мере 5-значная сумма. Это благодарность за усердную работу.”
 
 5-значная сумма. Это очень много для обычных людей, но не для Чжу Симао. После ухода из киностудии он устроился на другую работу, и его гонорары значительно выросли.
 
 К тому же он отказывался от работы, которая оплачивалась ниже 500 000 юаней. Он считал, что это повлияет на его имидж. У него не было недостатка в деньгах.
 
 “ОК. Кроме темы вклада в экономику Китая, есть еще какие-то требования?”
 
 Фэн Ю на некоторое время задумался: "Можете ли вы как-то связать сценку с машиностроительной компанией? Или фабрикой мотоциклов Songjiang. После вашего выступления на сцену выйдет Директом Ли, чтобы получить награду.”
 
 “Не проблема. Я придумаю сценарий на этой неделе, и мы сможем начать репетиции уже на следующей.”
 
 “Хорошо, доверяю это тебе. Если понадобится помощь, можешь позвонить. Может быть, я смогу помочь тебе благодаря зарубежными связям.”
 
 ………
 
 “Мистер Ван, вы должны знать, как трудно было получить этот шанс. Вы ведь знаете Фэй Сян. После того как она выступила на весеннем гала-вечере CCTV, ее узнали во всем Китае. Я знаю, что ее песни очень популярны, а альбомы хорошо продаются. Но сколько она продала в Китае? Да, здесь многие слушали ее песни, но хоть кто-нибудь ее узнает? Cctv будет отличной платформой для нее. Она может считаться самой большой во всем мире. Эту программу посмотрят несколько сотен миллионов зрителей……”
 
 Фу Гуанчжэн последовал сценарию Фэн Юя и начал переговоры с боссом Гонконгской звукозаписывающей компании. Он хотел получить его одобрение на выступление Чи Ю в Пекине на новогоднем гала-ужине. Она может спеть две песни, одну старую и одну новую. Но кроме авиабилетов и расходов, Фэн Ю не будет больше ничего оплачивать!
 
 Босс с этим не согласился. Чи Ю в то время была одной из лучших певиц и получала больше, чем 5-значную цифру за одну песню. С чего бы ей самой оплачивать свои расходы?
 
 Но босса также соблазнило то, что сказал Фу Гуанчжэн. Китай был огромным рынком сбыта. Он всегда хотел выйти на него, но недавно потерпел неудачу. Если его артисты смогут выступать на телевидении, как Фэй Сян, то, возможно, он сможет дать концерт в Китае, который принесёт много денег!
 
 В конце концов, Фу Гуанчжэн согласился спонсировать Чи Ю и расходы на помощника, и звукозаписывающая компания согласились! В то же время он купил права на музыку.
 
 Фу Гуанчжэн сумел пригласить и Аарона Квока. Он только что выпустил свой второй альбом, и его популярность стремительно росла, однако в Китае его уровень был таким же, как и многих других гонконгских певцов. Песни были популярны, но о нем самом никто не знал. Альбомы хорошо продавались, но звукозаписывающая компания не зарабатывала никаких денег. Все альбомы оказывались подделками!
 
 У всех были одинаковые условия. То же самое Фу Гаунчдэн предложил Чон Мин-Ману. Его выступления нельзя было сравнить с Аароном Квоком. Но поклонников Чон Мин-Мана в Китае было более чем в десять раз больше, чем у Аарона Квока! А все дело в том, что Чон Мин-Ман выступал на гала-вечере китайского Весеннего фестиваля. У него было много поклонников в Китае, и он сыграл там более сотни концертов. Непревзойденный рекорд!
 
 Когда труппа Аарона Квока узнала, что Тайваньец Чи Ю тоже будет выступать на церемонии, они согласились. В то время Чи Ю был популярнее. Фу Гуанчжэн к тому же хотел купить права на большинство его песен.
 
 На самом деле Фэн Ю хотел пригласить Терезу Тэн из Тайваня. Но она плохо себя чувствовала и редко выступала за пределами Тайваня. В конце концов, Фэн Юю пришлось искать замену в лице певца "оливкового дерева", Чи Юя.
 
 Гонконгские Лесли Чэн и Сэмюэль Хуэй объявили о своей отставке, и Фэн Ю не смог их пригласить.
 
 Он потратил много времени на выбор исполнителей, не забыв подумать об их общественном имидже и произведениях. Хотя Китай уже начал открываться, исполнители не могли петь песни о любви на церемонии награждения.
 
 Фэн Ю также пригласил нескольких артистов из области акробатики, магии, танцев и т. д. Всего было 12 выступлений, по одному для каждой номинации премии.
 
 Местные артисты согласились сразу, когда узнали, что это была программа CCTV. Для них было большой честью получить такое приглашение!
 
 В течение недели Фэн Ю рассчитался со всеми. Хотя это обошлось ему довольно дорого, по сравнению с рыночной ценой, сумма была маленькой. В предыдущей жизни Фэн Юя все эти исполнители стоили по меньшей мере несколько миллионов. Теперь же он потратил на каждую программу меньше 1000!
 
 Получив примерный план вечера, он нахмурился. Эта программа была слишком скучной.
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 "Директор Сюй, я думаю, что у нас проблемка в плане вечера.”-Фэн Ю отправился на поиски главного программного директора новогоднего гала-ужина Сюй Ипэна.
 
 Тот услышал эти слова, и его лицо потемнело: "управляющий Фэн, что вы имеете в виду? Что не так? Всех исполнителей выбирали вы. Я просто делаю то, чего вы хотели. Что не так?”
 
 Сюй Ипэн был чуть ли не в ярости. Он был главным программным директором, но начальство разрешило Фэн Юю пригласить всех исполнителей и спланировать их выступления самому. Теперь этот парень приходит к нему и говорит, что ему что-то не нравится. Ты же сам все придумал, чего ты ещё хочешь?
 
 Он был главным программным директором гала-ужина и гала-вечера Весеннего фестиваля, а потому был взбешен тем, что позволил молодому сопляку указывать ему, что делать. Если бы Фэн Ю не был спонсором этой программы и представителем ассоциации, он бы сейчас же прогнал его прочь!
 
 “Директор Сюй, я пригласил знаменитостей и спланировал их выступления. Но ваш план не соответствует действительности. Например, песня lt;Я верюgt; должна звучать на открытии. Тогда авиационный завод города Бин получит свою награду. "Летающий красный флаг" должен стать четвертым, чтобы затем компания Bing City Machinery получила свою награду. Я все тщательно отобрал для каждой номинации премии.”-Фэн Ю указал на список программ.
 
 "Летящий красный флаг" - это песня, которая сделает Сун Нань знаменитым. Но она ещё не была написана. Благодаря ей, Сунь Нань станет лучшим китайским певцом, а потом споёт песню "Спаситель", и станет хорошо известен по всей Азии.
 
 Фэн Ю нашел его и позволил участвовать в своей программе. Он даже написал для него две песни, и Сунь Нань охотно согласился.
 
 Он сможет выступить на cctv?
 
 В эту эпоху любой, кто выступит на торжественном вечере, станет знаменитым во всей стране.
 
 Те певцы, которые получили возможность выступить на гала-вечере Весеннего фестиваля, все были профессионалами. Они были опорой их компаний и трупп. Остальные певцы не могли заработать таких денег, как бы ни старались. Большинство их песен становились популярными, но их самих никто не знал. Если бы они получили возможность выступить на гала-вечере, их жизнь в одно мгновение стала бы совершенно другой.
 
 Хотя это был не праздничный вечер Весеннего фестиваля, это все же был праздничный ужин в канун Нового года. Сунь Нань знал, что некоторые из лучших китайских певцов и танцоров, вроде Чжу Симао в дуэте с Болди Чэнем, будут там выступать. Некоторые певцы приедут даже из Гонконга и Тайваня. А он сейчас был всего лишь новичком. Как он мог отказаться от такого предложения?
 
 Хотя Сунь Нань беспокоился, что у него нет хороших песен, когда он услышал демо-версию того, что написал Фэн Ю, он был вне себя от радости.
 
 Эти две песни были великолепны! Тональность идеально подходила его голосу, да и тексты были прекрасны!
 
 Фэн Ю написал их, чтобы прорекламировать авиационный и моторный заводы. Однако режиссер Сюй перепутал порядок представлений и впустую потратил свои же усилия.
 
 Моторный завод будет летать, как флаг? Скорее упадёт вниз!
 
 “Вы думаете, что знаете больше меня? Вы были режиссером каких-нибудь гала-вечеров? Вы знаете, сколько раз я устраивал гала-вечера Весеннего фестиваля? Если вы думаете, что вы лучше меня, то идите и скажите лидерам найти замену!”-Заорал Сюй Ипэн на Фэн Юя.
 
 Этому молодому сопляку нужно преподать урок. Он был слишком самонадеян! Неужели он думает, что если имеет деньги, то может делать все, что захочет?
 
 В cctv и даже во всем Китае Сюй Ипэн был одним из лучших программных директоров крупных мероприятий. Именно он руководил исполнением всех песен и танцев во время гала-вечера Весеннего фестиваля. А теперь кто-то говорит ему, что его план был неправильным? Что за шутка!
 
 Фэн Ю посмотрел на Сюй Ипэна. Он был режиссером торжественного вечера Весеннего фестиваля? Эта программа не может сравниться с гала-вечерами, которые будут выпускать провинциальные телеканалы 20 лет спустя. Порядок выступлений был неправильным, а углы камер и порядок их переключения постоянно портили картинку. Выступления никогда не соответствовали нужной тематике, почему этот режиссер до сих пор так горд собой?
 
 Если бы Фэн Ю был директором, он действительно бы заменил этого парня. Но он не представлял ассоциацию, и не мог приказывать cctv. Он мог лишь попытаться переубедить этого режиссера.
 
 “Директор Сюй, вы меня неправильно поняли. Мне очень нравятся концерты, которые вы продюсируете. Кто-то другой должен был сделать этот план программы. Я всего лишь планировал выступления знаменитостей, и я не знаю подробностей. Однако текст этой песни  звучит примерно так. Летите в небо, плечом к плечу с Солнцем. Она была специально написана для авиационного завода города Бин…” 
 
 Фэн Ю объяснил свою идею о спектакле, рассчитанном на каждого победителя в номинации "Премия".
 
 Сюй Ипэн слушал его, и у него тоже появлялось много новых идей. Он понял, что Фэн Ю был весьма изобретателен. Все песни имели какую-то связь с наградами. Это была хорошая идея.
 
 Но что-то здесь не так. Если каждая песня будет связана с победителями, то зрители заранее будут знать, кто выиграет. Какой тогда смысл зачитывать имена номинантов?
 
 “Управляющий Фэн, я понимаю, о чем вы говорите. Но вы не думали, что если исполнить такую песню, то зрителям сразу станет ясно, что победителем будет авиационный завод города Бин? Тогда какой смысл объявлять их во время программы?”
 
 Во открытом рту Фэн Юя могло поместиться яйцо. Черт. Почему я раньше об этом не подумал? Я все еще новичок. Похоже, что этот директор Сюй говорит дело.
 
 Ну и что с того? Победители церемоний награждения были известны заранее, еще до начала шоу. Вы хотите сделать мне выговор? Я преподам тебе урок о том, как руководить церемонией награждения!
 
 “Эти номинанты будут там только для того, чтобы показать свои лица, а зрители просто хотят посмотреть спектакли. Они не будут возражать. А даже если так, то плевать. Хорошее выступление все компенсирует.”
 
 Кроме того, еще не появилось интернета. Зрители не смогут высказать свои жалобы на шоу. Одного только состава исполнителей было достаточно, чтобы привлечь аудиторию. Если им что-то не понравится, то пусть не смотрят. Это была программа, которая могла бы бросить вызов гала-концерту Весеннего фестиваля!
 
 Сюй Ипэн тут же взбесился. Он понял, что Фан Ю хочет преподать ему урок!
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 “Директор Сюй, как вы собираетесь объявлять номинантови переключать камеры?” Фэн Ю махнул программкой.
 
 “Объявлять номинантов? Оставьте это ведущему. Зачем вам нужно переключать камеры?”
 
 Фэн Ю заговорил неприятным тоном: "ведущий будет просто зачитывать имена? Зачем переключать камеры? Вы действительно понимаете, что это праздничный вечер в канун Нового года? Не забывайте, что это церемония награждения. Зрители в прямом эфире не смогут разглядеть номинантов. Камера должна приближаться к лицу победителя не менее чем на 3 секунды.”
 
 “Мы должны их снимать?”
 
 “Ну конечно же! Таким образом, люди будут знать, кто победил. Для них быть квалифицированным кандидатом-это тоже достижение!”
 
 Номинанты должны показывать свои лица по телевизору. Фэн Ю пообещал это тем компаниям, которые примут участие в награждении. Конечно, это эфирное время не было бесплатным. Фэн Ю взял с компаний, которые хотели показаться на телевидении, 100 000 юаней!
 
 Вы хотите показать свое лицо на cctv бесплатно? Думаете, что 100,0000 юаней это слишком дорого? Вы будете сидеть за круглыми столами прямо перед сценой, а на них будут стоять ваши имена и названия организаций. Весь народ Китая будет знать вас и вашу компанию.
 
 Эта программа будет транслироваться не только в день Нового года, но и после. Потом ее запишут на диск превращена и будут бесплатно давать потребителям, когда они покупают плееры VCD. Это еще один отличный способ повысить узнаваемость бренда.
 
 Что? Вы не знаете, что такое VCD? VCD-можно считать новым типом видеомагнитофона. Он все еще находится в стадии разработки, но начнёт продаваться уже в следующем году!
 
 Разве вы не думаете, что все эти преимущества стоят 100 000 юаней?
 
 Фэн Ю взял с победителей еще больше. Даже несмотря на то, что некоторых из них выбрал не он сам, он все равно взял с них деньги. Просто Фэн Ю продавал места.
 
 Почему он это делал? Место проведения в CCTV было очень большим, и там были трибуны. Когда вы получаете свою награду на сцене, разве вы не хотите, чтобы ваши сотрудники это увидели? Это может быть полезно и для них.
 
 Вы думаете, что 300 000 юаней за билеты это слишком дорого? Ну думайте дальше. Если бы все ваши работники на трибунах были одеты в одну и ту же одежду, люди, сидящие перед телевизорами, вспомнили бы вашу компанию. Это еще лучше, чем реклама на cctv. Много готовы драться за эти билеты.
 
 Взимая плату с компаний, Фэн Ю вернул деньги, которые потратил на спонсирование мероприятие и даже получил небольшую прибыль. Если бы он не давал скидки автозаводу и авиационному, то заработал бы больше миллиона юаней!
 
 Фэн Ю рассказал Сюй Ипэну о переключении камер. Хотя он не работает в этой отрасли, он мог ясно объяснить свои идеи.
 
 Всю необходимую информацию Фэн Ю узнал на кинопремиях, которые он смотрел в своей предыдущей жизни. Когда камеры показали звезды, те делали смешные лица или что-то показывали. Это привлекало больше зрителей.
 
 Сюй Ипэн был удивлен идеями Фэн Юя. Он должен был переключать камеры на церемонии награждения? Это не должно было быть проблемой, но для дополнительных камер не было бюджета.
 
 Фэн Ю махнул рукой и сказал: "Подсчитайте, сколько еще нужно на дополнительные камеры, и дайте мне знать. Я заплачу!”
 
 Когда Фэн Ю сказал это, гнев Сюй Ипэна утих. Этот парень не был продюсером, но он был спонсором.
 
 “Директор Сюй, есть еще одна проблема с сервировкой стола.”
 
 “Какая? Два круглых стола впереди предназначены для номинантов, остальные зрители сидят сзади. Что не так?”-Сюй Ипэн уже сходил с ума. Почему Фэн Ю считал, что все, что он спланировал, было неправильным?
 
 Как я мог плохо рассадить гостей?
 
 “Аак вы собираетесь расставить стулья вокруг круглых столов? Победители будут сидеть впереди, а остальные номинанты-позади? Правительственные подразделения впереди, а отдельные люди сзади? Большие компании в середине, а маленькие по бокам?”
 
 “А что в этом плохого?”
 
 Разве не все так делать? Более важные люди всегда сидят впереди и в центре. Вы сказали, что хотите дать им эфирное время, а важные люди должны получить больше эфирного времени.
 
 Фэн Ю покачал головой: "директор Сюй, вы ошибаетесь! Мы проводим церемонию вручения наград. Вы должны это помнить.”
 
 Сюй Ипэну захотелось задушить Фэн Юя. Сколько раз вы будете напоминать мне, что это церемония награждения?
 
 "Порядок рассадки на церемонии должен определяться категорией наград. У нас в общей сложности 12 наград, 6 групповых и 6 индивидуальных. Таким образом, должно быть 12 столов, стоящих в два ряда.”
 
 “Совершенно верно. Именно так я и планировал.”-Перебил его Сюй Ипэн.
 
 Фэн Ю взглянул на него и продолжил: “12 столов и первый ряд предназначены для групп, а задние ряды-для отдельных людей. Но номинанты и победители в одних и тех же номинациях должны сидеть за одним столом.”
 
 “Ну как же? Как могут люди из одной и той же наградной категории сидеть за одним столом?”-Сюй Ипэн считал, что это невозможно.
 
 “Они все конкуренты, и те, кто не выиграл награду, не будут счастливы сидеть с победителем.”
 
 Фэн Ю снова посмотрел на Сюй Ипэна: "почему? Кроме того, таблички с их именами на столах должны быть заметными. Когда камеры будут направлены на них, их имена и компания тоже должны быть запечатлены. Зрители должны это увидеть. Вы думаете, что кто-то осмелится показывать своё недовольство на cctv? Они будут стоять перед зрителями всей страны, и должны будут радоваться, что смогли стать хотя бы номинантами. Кроме того, победитель сможет получить поздравления от других номинантов из той же отрасли промышленности.”
 
 Не имеет значения, будут эти поздравления искренними или нет. Когда камеры будут обращены к ним, они наверняка улыбнуться. Кто осмелится создавать проблемы на телевидении? Кроме того, кто сказал, что эти люди должны быть конкурентами? Они ведь могут сотрудничать.
 
 “Кроме того, когда победитель получает награду на сцене, камеры могут также снять выражения лиц других номинантов. Зрителям хотелось бы увидеть их реакцию.”
 
 Не слишком ли плохо показывать зрителям выражения лиц проигравших? Сюй Ипэн не мог на это согласиться. То, что Фэн Ю говорил раньше, все же имело некоторый смысл, но на это он не мог согласиться!
 
 В прошлой жизни Фэн Юя эта часть вручения наград была самой интересной. Зрителям очень нравилось наблюдать за реакцией других номинантов, которые не получили премий. В любом случае, победитель уже стоит на сцене, произнося свою благодарственную речь, что плохого в том, чтобы дать проигравшим немного эфирного времени?
 
 Хммм.... Фэн Ю все еще может устроить все так, чтобы некоторые люди специально продемонстрировали свои печальные лица. Зрители почувствуют, что церемония была настоящей.
 
 “Ладно, закончим о круглых столах. Я просто заметил, что со зрителями, стоящими сзади, тоже есть проблемы.”
 
 Сюй Ипэн чуть не завизжал. Почему он находит так много проблем?!
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 Недавно Фэн Ю позвал на встречу заместителя начальника Цзя, чтобы поговорить о его участии в торжественном ужине. Сегодня они будут обсуждать порядок выполнения плана, и Цзя хотел прийти и все посмотреть. Если возникнут какие-то проблемы, он сможет принять решение на месте. Это вторая по значимости специальная программа за год. Если бы этот торжественный ужин удался, Фэн Ю стал бы спонсировать его каждый год!
 
 А? Что происходит? Почему Сюй Ипэн спорит с Фэн Юем?
 
 “Сяо Лю, что происходит?”-Спросил заместитель начальника Цзя у главного видеоредактора торжественного ужина.
 
 “Шеф Цзя, маленький управляющий Фэн и директор Сюй обсуждают торжественный ужин.”
 
 Шеф Цзя уставился на главного видеоредактора. Их лица уже все красные от злости, а ты говоришь мне, что они просто что-то обсуждают? Они явно спорят!
 
 Главный видеоредактор хотел сообщить об этом Сюй Ипэну, но Цзя сделал ему знак молчать. Он хотел послушать их спор.
 
 Фэн Ю, может быть, и был молод, но он очень изобретателен. Это можно было понять по его рекламным роликам на cctv. Заместитель начальника Цзя слышал, что именно Фэн Ю придумал рекламный ролик мотоциклов и был очень впечатлен его творчеством.
 
 Однако проведение праздничного ужина сильно отличалось от рекламы. В рекламе нужны всего лишь несколько человек, и, кроме того, он длится несколько минут. Программа торжественного ужина была совсем иной. Требовалось много рабочей силы, и это занимало несколько часов. Почему, судя по выражению лица Сюй Ипэна, он, похоже, проигрывает в споре с Фэн Юем?
 
 “Директор Сюй, нам нужно от 500 до 600 мест. Я слышал, что сотрудники cctv получат билеты на мероприятие.”
 
 “В этом нет ничего плохого. Каждый праздничный вечер Весеннего фестиваля мы раздаваем билеты нашим сотрудникам. Вы же сказали, что у нас есть 500-600 мест. Что плохого в том, чтобы отдать часть из них нашим сотрудникам?”
 
 “Это большая проблема! Если дать билеты только сотрудникам cctv, пускай. Но вы собираетесь отдать билеты в плановый комитет? В департамент промышленного развития? Людям из других министерств? Стоит ли нам искать для них дополнительные билеты? Наша ассоциация-это организующая сторона. зачем давать билеты судьям?”
 
 “Сколько билетов на это понадобится? 100? Трибуны все равно не будут заполнены. Оставшиеся билеты мы передадим другим подразделениям.”-Сюй Ипэн сказал это так, словно это было нормой. Таким образом раздавались билеты на гала-вечер Весеннего фестиваля.
 
 “трибуны не будет заполнены? Да нам не хватит мест! Что насчет лауреатов премии? Нужны ли дополнительные билеты им? А как насчет номинантов? Я уже много раз говорил вам, что это церемония вручения наград. Это не гала-вечер Весеннего фестиваля! Мы не хотим устроить шумное и захватывающее шоу. Мы выражаем нашу признательность компаниям и частным лицам, которые внесли значительный вклад в развитие страны! В первую очередь мы должны отдать билеты им.”
 
 А? Победителям премии тоже нужны билеты? Если это компании из Пекина, то хорошо. Но некоторые из провинции Гуандун. Они что, приедут в Пекин, чтобы посмотреть этот торжественный ужин?
 
 “Тогда скажите мне, сколько им нужно билетов?”-Сюй Ипэн считал, что этот Фэн Ю говорит чепуху. Сколько билетов может понадобиться этим людям? Самое большее, они захотят приобрести билеты для членов своей семьи. 100 билетов должно быть более чем достаточно.
 
 “В номинации "Премия" участвуют 4 участника. Всего 48 человек. Каждому участнику выдадим по 10 билетов. Министерства и наша ассоциация тоже нуждаются в билетах. Я думаю, что их наверняка не хватит!”
 
 “А? Каждому участнику по 10 билетов? Зачем так много? Вы думаете, что они поедут в Пекин, чтобы посмотреть программу торжественного ужина?”-Сюй Ипэн считал, что это просто смешно. Поездка на поезде из Гуандуна в Пекин займет более 24 часов.
 
 Фэн Ю уже начал расстраиваться. Вы сидите в Пекине и часто смотрите эти шоу. Но для сотрудников этих компаний из других регионов все совсем иначе. Они будут с нетерпением ждать возможности посмотреть запись Гала-программы в прямом эфире на CCTV.
 
 “Директор Сюй, неужели вы действительно думаете, что это я даю все 5 миллионов юаней? Вы слышали о ком-нибудь, кто потратил столько денег на организацию торжественного ужина? Кандидаты также внесли свой вклад. Почему они не могут получить билеты? Разумно ли, что наша ассоциация, оргкомитет, судейская коллегия и члены комитета не получат положенных им билетов?”
 
 Сюй Ипэн не нашел, что возразить. А он то думал, что этот парень был глупцом, раз решился спонсировать целое мероприятие в одиночку.
 
 Но поскольку люди потратили деньги на это мероприятие, им было бы справедливо дать билеты.
 
 Но что насчет тех лидеров, которым он обещал пригласительные? Многие подразделения уже звонили ему с просьбой дать несколько билетов.
 
 Когда телекомпания CCTV объявила составы участников новогоднего гала-ужина, все были удивлены. Среди них были только самые лучшие знаменитости, поэтому многие хотели прийти на CCTV и посмотреть выступления.
 
 Смотреть в прямом эфире было лучше, чем по телевизору!
 
 Вдруг откуда-то сбоку раздался голос: “между сценой и зрителями есть некоторое расстояние. Мы можем добавить еще 100-300 мест.”
 
 Сюй Ипэн чуть не закричал на человека, который прервал его. Кто осмелился учить его, что делать? Он был главным директором программы. Фэн Ю был представителем ассоциации, и он не мог ругать его. Но этот человек сам напросился!
 
 Он обернулся и, прежде чем слова слетели с его губ, резко остановился. Его лицо изменилось, и он начал улыбаться: "шеф Цзя, как вы здесь оказались?”
 
 Заместитель начальника Цзя посмотрел на Фэн Юя и спросил: "менеджер Фэн, это не должно быть проблемой, верно? Те билеты, которые мы обещали отдать, уже нельзя вернуть. Но мы все равно дадим всем участникам пригласительные и они сядут поближе к сцене.”
 
 “Шеф Цзя, раз уж вы так думаете, то у меня больше нет проблем. Но я хочу обсудить еще одну договоренность. Гости номинантов из одних и тех же номинаций должны быть рассажены вместе. Таким образом, камерам будет легче их запечатлеть.”
 
 “Чего? На зрителей тоже нужно тратить эфирное время?”-Спросил Сюй Ипэн с напряженным выражением лица. Обычно он снимал публику под большим углом, не видя никакой необходимости приближать камеру к определенной группе зрителей.
 
 “Они представители своих компаний. Именно они внесли свой вклад в развитие нации. Почему бы нам не снять их поближе и не дать немного эфирного времени? Тот, кто получает награду, - это лидер, но почему рабочие не могут появиться на телевидении? Директор Сюй, вы мыслите совсем неправильно.”-Разочарованно сказал Фэн Ю.
 
 Сюй Ипэна чуть не стошнило. Что не так с моим мышлением? Неужели ты действительно такой благородный? Я знаю, что ты отдал членам своей семьи самые лучшие места!
 
 Заместитель Цзя похлопал Сюй Ипэна по спине, чтобы тот перестал спорить, а сам повернулся к Фэн Юю: "менеджер Фэн, какие еще у вас есть идеи?”
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/825257

    
  





  Экстраординарный гений Глава 349


  

    
      Глава 349
 
 Фэн Ю все еще думал над тем, как включить в награждение рекламу, когда заместитель начальника Цзя спросил его о предложениях по поводу торжественного ужина.
 
 У Фэн Юя было много идей.
 
 “Шеф Цзя, почему наша программа длится всего 2 часа? Этого маловато.”
 
 "2 часа? Разве ты запланировал не 12 выступлений? Некоторые, конечно, могут быть немного длиннее, но песни и танцы обычно длятся не больше 5 минут.”-Снова вмешался Сюй Ипэн.
 
 Он считал, что 2 часа-это даже слишком много. Ему и так пришлось просить ведущего подготовить более длинный сценарий, чтобы чем-то занять свободное время.
 
 “Мы проводим церемонию вручения наград. Нужно дать нашим гостям и победителям немного времени на благодарственные речи. Каждому победителю должно быть предоставлено 5 минут эфирного времени. Это займет еще 1 час.”-Фэн Ю чувствовал отвращение к Сюй Ипэну. Как он мог быть главным директором программы, если ничего об этом не знал?
 
 Заместитель начальника Цзя спросил то, что хотел спросить Сюй Ипэн: "лауреаты премии должны ещё и выступать с речами? Но зачем им целых 5 минут.”
 
 “А почему нет? Они выиграли. Разве им не нужно поблагодарить своих работников, которые внесли вклад в развитие их компаний? Когда они это сделают, камеры нужно будет переключить и приблизить к работникам. Должно же быть какое-то взаимодействие. Эта награда станет результатом их коллективных усилий. Победители смогут рассказать о трудностях и страданиях, через которые им пришлось пройти, чтобы получить это достижение. Какая успешная компания с этим не сталкивалась? Победители могут выразить свои чувства по поводу получения награды.”
 
 “Но это же не займет 5 минут!”-Сюй Ипэн снова перебил Фэн Юя.
 
 “Директор Сюй, позвольте мне закончить. мы должны уважать друг друга. Наша страна делает упор на равенство. Почему у меня такое чувство, что вы считаете, что вы выше меня по статусу?”-спросил Фэн Ю.
 
 Этот Сюй Ипэн, может быть, и был способным парнем, но он слишком мерзкий.
 
 Даже заместитель начальника Цзя обращается ко мне как к управляющему Фэну. А Сюй Ипэн смеет считать меня хуже себя?
 
 Хм… Фэн Ю был довольно мелочным человеком.
 
 Заместитель начальника Цзя пристально посмотрел на Сюй Ипэна, а затем повернулся к Фэн Юю: "управляющий Фэн, пожалуйста, продолжайте.”
 
 “Послушайте, вы сосредоточились только на победителях. Но разве не нужно представить всех номинантов? Кроме того, люди хотят знать почему они смогли претендовать на эту награду? Как они вносят свой вклад в развитие нации? Мы должны хотя бы упомянуть об этом. На самом деле, если мы сможем использовать проектор и показать работу их компаний в прямом эфире, будет еще лучше. О, а мы сможем найти высококачественные проекторы?”
 
 Пусть номинанты покажут короткий клип, который позволит им прорекламировать свои компании и продукты.
 
 Больших экранов в эту эпоху не было. Тем более в cctv. До его появления пройдёт ещё несколько лет. Другие местные телевизионные станции установят такие уже после cctv.
 
 Качество изображения у нынешних проекторов было не очень хорошим, но Фэн Ю думал, что у cctv найдётся такое оборудование.
 
 Однако он был вынужден разочароваться, узнав, что cctv не имеют в своём распоряжении высококачественных проекторов. Те зрители, которые сидят впереди, смогут ясно все увидеть, но те, кто окажется сзади, не увидят ничего. Хуже всего придется телезрителям.
 
 “Разве мы не договорились, что это будет записанная программа? Не важно, увидит это живая аудитория или нет. Самое главное-это телезрители. Мы покажем отредактированную версию, а клипы можно будет вставить в программу. Зачем нам показывать их вживую?”
 
 Фэн Ю был действительно в шоке, услышав слова Сюй Ипэна. Как же так вышло, что он не понимает логики происходящего? Это был отличный продвигать компании и продукты. Тогда, даже если в следующем году Фэн Ю увеличит цену в два раза, компании все равно выстроятся в очередь, лишь бы принять участие.
 
 Даже не получив никаких наград, они смогут показать свое лицо и продвинуть свои компании и продукты. Это был отличный вариант рекламы.
 
 Вы считаете, что это слишком дорого? Хорошо, тогда я выберу другие компании или организации, а вы не сможете претендовать на будущие награды!
 
 Если хотите, можете воспользоваться своими связями. Номинанты выбирались коллегией судей. Вы действительно думаете, что сможете подкупить их всех?
 
 Заместитель начальника Цзя мысленно представляет себе эту сцену. Когда ведущий будет объявлять имя номинанта, камера переключится на лицо представителя компании, а потом на его сотрудников. В то же время ведущий объявит причины, по которым эта компания может претендовать на награду. На большом экране в фоновом режиме будет показан короткий видеоклип. Будет просто замечательно.
 
 Он потрясенно посмотрел на Фэн Юя. Он не ожидал, что этот парень так хорошо спланируют праздничную вечернюю программу. У Фэн Юя поразительно много идей.
 
 Сюй Ипэн тоже погрузился в молчание. Если бы в программе все было так, как хотел Фэн Ю, она бы однозначно стала успешной. Но все это увеличит бюджет. Хотя Фэн Ю все равно сказал, что он без проблем его увеличит. Тогда это не должно стать проблемой.
 
 Неужели это действительно возможно? Они ещё не организовывали никаких торжественных вечеров таким образом. Согласятся ли на это лидеры? Сюй Ипэн посмотрел на заместителя начальника станции Цзя.
 
 “У нас нет времени снимать короткие видеоклипы.”-Сказал Цзя. Люди и номинанты групп разбросаны по всему Китаю. У CCTV не хватит на это времени и ресурсов.
 
 “Не беспокойтесь об этом. Наша ассоциация проинформирует номинантов, они сами подготовят 30-секундный клип. Они могут даже нанять свою местную съемочную группу. С этим не возникнет никаких проблем.”
 
 Фэн Ю был в восторге от своего собственного интеллекта. Таким образом, он сможет покрыть свои дополнительные расходы! Не хотите платить? Хорошо. Тогда у остальных номинантов будут свои рекламные клипы, а у вас-нет! Фэн Ю может даже покрыть расходы на знаменитостей.
 
 “У вас есть еще какие-нибудь предложения?”
 
 “Ничего особенного. Мы с директором Сюем провели длинную дискуссию, разобравшись во всех остальных деталях.”-Фэн Ю улыбнулся.
 
 Сюй Ипэн: “......”
 
 Длинную обсуждение? Вот что ты об этом думаешь?
 
 “Сюй Ипэн, ты понял, о чем говорил управляющий Фэн? Меняй программу в соответствии с его предложениями. Потом все покажешь. Даже если все будет происходить не в прямом эфире, я не хочу, чтобы что-то пошло не так.”
 
 Заместитель начальника Цзя задумался. Если в этом году все пройдёт удачно, то в следующем году он проведёт прямую трансляцию этого события. Это определенно привлечет ещё больше зрителей.
 
 это он настоял на проведении этого торжественного ужина, и он получит все заслуги. Однако если что-то пойдет не так, то и отвечать за это тоже придётся ему.
 
 Сюй Ипэн не ожидал, что заместитель начальника Цзя поддержит предложения Фэн Юя. Хотя программа стала бы гораздо лучше, если бы они следовали идеям Фэн Юя, многое еще предстояло изменить.
 
 Предположения Фэн Юя могли быть правильными, но они... слишком странные.
 
 Фэн Ю ушел с высоко поднятой головой. Остальное уладит Сюй Ипэн. Если этот парень посмеет сделать что-то не так, он за это ответит. Фэн Ю был готов заменить его хоть в последнюю минуту.
 
 Однако он не ожидал, что выбор лауреатов этих премий привлек чье-то внимание…
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 “В ассоциации проблемы. Скорее сюда!”
 
 Фэн Ю посмотрел на сообщение, появившееся на его пейджере, и резко вскочил.
 
 В Ассоциации проблемы? Что же случилось? Почему он получил это сообщение?
 
 “Эй, что ты делаешь? Почему ты встаёшь во время лекции? Если у тебя есть какие-то вопросы, ты должен просто поднять руку.”-спросил лектор, стоящий у трибуны.
 
 “Профессор Ма, мне нужно идти. Я работаю неполный рабочий день в CCTV и подготавливаю новогоднюю программу на этот год. Они просят меня сейчас же явиться туда.”-Фэн Ю поднял свой пейджер и солгал. CCTV было хорошим предлогом для ухода.
 
 Профессор Ма посмотрел на Фэн Юя. В ящике его стола все еще лежало несколько бутылок Маотая, подаренных ему этим парнем. С тех пор как он получил такие подарки, ему было неприятно его отчитывать. Кроме того, оправдание Фэн Юя было вполне весомым. Cctv это Национальная телевизионная станция, и то, что Фэн Ю там работает, большая честь для университета.
 
 “Хм... просто иди. Но тебе нужно будет выполнить одно задание, и если ты не справишься с ним, я отмечу твое сегодняшнее отсутствие.”
 
 Я всегда могу дать ему легкую тему и подсказать ответ.
 
 “Благодарю Вас, профессор Ма.”
 
 Фэн Ю попросил своих товарищей по общежитию помочь ему вернуть книги, и выбежал из класса.
 
 Когда он добрался до Ассоциации, то сразу заметил, что в офисе было тихо. Он чувствовал, что что-то идёт не так.
 
 Фэн Ю вошел в кабинет и увидел, что выпускник Чжао Лян, который был назначен комитетом по планированию, сидит на стуле, а какой-то молодой человек, одетый в джинсовку, на диване. Позади него стоял человек, похожий на телохранителя.
 
 “Управляющий Фэн, наконец-то вы здесь.”-Чжао Лян тут же подбежал к Фэн Юю.
 
 “Что случилось? Кто это?”
 
 Когда Фэн Ю присмотрелся к этим двум мужчинам, он чуть не расхохотался.
 
 Хотя сейчас в моде была джинса, этот человек действительно не знал, как стильно одеваться. Он напоминал обезьяну. Неужели он действительно думает, что выглядит модно? К тому же на нем были большие солнечные очки. Что с ним не так?
 
 Фэн Ю понял, почему Чжао Лян вызвал именно его, а не других лидеров. Этот человек, должно быть, сын какого-нибудь чиновника. Чжао Лян наверняка его испугался.
 
 Эти детишки могли напугать только молодых выпускников. Они не осмеливались выбирать своей целью кого-то постарше. У чиновников старшего поколения обычно много детей. До тех пор, пока один из них был способным и мог всех обеспечить, остальные ни о чем не заботились. Это привело к появлению множества лентяев.
 
 Этот человек, очевидно, был одним из таких. Чжао Лян не осмеливался позвать своё начальство. Конечно, он также сообщил об этом мастеру Лу, но тот все еще был на работе. Ему было трудно пропустить работу, но Фэн Юю было легко пропустить занятия.
 
 “Кто ты такой, черт возьми? Откуда ты взялся?”-парень снял с себя темные очки, и... у него во рту появился пузырь!
 
 Черт. Он еще и жует резинку? Какое ребячество! Фэн Ю чуть не рассмеялся.
 
 “Я Фэн Ю, один из основателей этой ассоциации. Как мне к тебе обращаться?”
 
 “Меня зовут Ху Гэ. Мой третий дядя-заместитель начальника отдела в Министерстве финансов.”-Ху Гэ замолчал и скрестил ноги. Обычно, когда он говорил эти слова, люди бросались к нему и выискивали благосклонность.
 
 Однако после недолгого ожидания он заметил, что в комнате воцарилась тишина. Что случилось? Мой дядя-один из руководителей Министерства финансов. Почему этот человек не удивился?
 
 Ху Гэ? Этот парень был слишком молод, чтобы быть тем самым режиссером Ху Гэ или актером. Должно быть, у них просто одно и то же имя. Какая разница, как его зовут. Он должен хотя бы сказать мне, зачем он здесь. зачем он так высоко запрокидывал голову? Неужели он растянул себе шею?
 
 Фэн Ю посмотрел на Ху Ге так, словно смотрел на обезьяну в зоопарке: "мне не интересно знать, кто твой дядя. Это не имеет никакого отношения к нашей ассоциации. Зачем ты здесь?”
 
 Глаза Ху Ге широко раскрылись. Черт побери, кто этот ребенок? Как он смеет мне перечить? Положение моего третьего дяди его не напугало?
 
 “Я думаю, ты не расслышал, что я сказал. Мой дядя…”
 
 “Я спрашиваю тебя, зачем ты здесь? Почему ты все время говоришь о своем дяде? Это он попросил тебя приехать?”-Саркастически заметил Фэн Ю. Этот человек постоянно твердил о своих родственниках, что только доказывало то, что он не был кем-то способным.
 
 Дядя этого Ху Гэ не мог послать его сюда. Чиновники в эту эпоху были не так бесстыдны, как несколько лет спустя. Кроме того, “великий” все еще был рядом, и он ненавидил чиновников, злоупотребляющих своими полномочиями. Наказание за злоупотребление властью было очень суровым.
 
 Ху Ге потерял дар речи. Фэн Ю снова заговорил с ним. Может быть, у этого парня тоже какие-то влиятельные родственники?
 
 Ху Ге подумал о том, что все чиновники, которых он знал, не носили такую же фамилию, как Фэн Ю. Может ли он быть чьим-то дальним родственником?
 
 Ху Ге изменил свое отношение и встал: "судя по акценту, ты не житель Пекина. Ты живёшь со своими родственниками?”
 
 Это было равносильно тому, чтобы спросить о происхождении Фэн Юя. По тому месту, где жил Фэн Ю, Ху Ге мог догадаться о том, кто за ним стоит.
 
 Третий дядя Ху Ге был заместителем министра финансов и следил за распределением средств. Раз Фэн Ю не боялся его, значит, что человек, стоящий за Фэн Юем, должен быть более высокого ранга!
 
 “Я? Я живу рядом с озером Вейминху.”
 
 Озеро вейминху? Где это? Ху Ге снова напряженно размышлял, рядом с этим местом не было никаких правительственных общежитий. Это место было искусственным озером рядом с Пекинским университетом.
 
 Человек Фэн Юя из Министерства образования?
 
 Черт. Даже если его родственник-глава Министерства образования, это ничего не меняет. Сколько власти может иметь кто-то из Министерства образования?
 
 Ху Ге снова сел и скрестил ноги: "О, ты работаешь в Пекинском университете? Учитель? Неплохо. Упорно работай. Возможно ты далеко пойдёшь.”
 
 Когда Фэн Ю услышал, что сказал Ху Ге, он снова чуть не рассмеялся. Этот человек пытался дать ему совет?
 
 Учитель? Он подумал, что я преподаю в Пекинском университете? Хотя я могу выглядеть культурным и образованным, преподавание лучше предоставить профессионалам. Я должен сосредоточиться на зарабатывании денег.
 
 “Я снова спрашиваю тебя, зачем ты здесь?”-снова спросил Фэн Ю.
 
 Ху Ге изменился в лице и стукнул кулаком по кофейному столику: “ты все еще смеешь задавать мне вопросы? Я здесь, чтобы допросить тебя! Почему моя компания не участвует в премии, организованной вашей дурацкой ассоциацией!?”
 
 О, так вот почему ты здесь. Раз компания этого Ху Ге не была участником церемонии награждения, значит она была паршивой!
 
 Если бы он был вежлив и спокойно говорил, возможно, Фэн Ю был бы к нему добр. Но теперь, когда он ударил по столу, у него не осталось никаких шансов даже стать кандидатом!
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 Фэн Ю искоса взглянул на Ху Ге: "поскольку ты так считаешь, твоей компании, естественно, не быть кандидатом на награждение. Может все дело в том, что она бесполезна?”-Фэн Ю сделал ударение на слове "бесполезна".
 
 Ху Ге смотрел на Фэн Юя, и его гнев нарастал.
 
 Выражение лица этого парня было таким, как будто он презирал и испытывал отвращение к Ху Ге. Словно он столкнулся с большим куском дерьма! Он насмехался над Ху Ге.
 
 Если бы эта ассоциация не была зарегистрирована в правительственном учреждении, Ху Ге тут же избил бы Фэн Юя.
 
 “Прекрати нести чушь. Я спрашиваю еще раз. Почему моя компания не входит в число номинантов?”
 
 “А почему она должна?”-Переспросил его Фэн Ю.
 
 Ху Ге чуть не стошнило кровью. Ты решил ответить мне вопросом на вопрос?
 
 “Потому что я Ху Гэ!”-он высокомерно указал на себя.
 
 Ху Ге что, какой-то великий человек? Или ты думаешь, что твой третий дядя-таковой? Эта ассоциация была создана мной, на мои деньги и благодаря моим связям. Заставить этих людей войти в состав судейской коллегии стоило мне больших денег.
 
 Ты действительно думаешь, что я делаю это для всех подряд? Я делаю это для своей собственной компании!
 
 Победители должны внести какой-то вклад в экономику, чтобы люди решили, что награда справедлива. Тогда люди будут думать, что Тай Хуа, Лехаха и свиноферма Тянь Пэн-это нечто особенное!
 
 Фэн Ю тщательно отбирал кандидатов. Он не включил даже те компании, которые тоже внесли определенный вклад, но пытались использовать свои связи.
 
 Хотя у Фэн Юя было только 3 человека в судейской коллегии, другие судьи тоже были приглашены им. Это он здесь решает, кто будет номинирован, а кто станет победителем!
 
 Те компании, которые были выбраны Фэн Юем, внесли значительный вклад и имели хорошие отношения с Ассоциацией.
 
 Тем, кто не получил никаких наград в этом году, обещали вручить награды в следующем. Они смогут показать свои лица по телевизору как минимум дважды. Это была хорошая сделка.
 
 Фэн Ю отверг даже те компании, которые имели связи с правительством. Ху Ге не был чиновником.
 
 “Чжао Лян, у нас есть свободные места для номинантов?”-Спросил Фэн Ю.
 
 Чжао Лян покачал головой: "нет. Все победители и номинанты были определены заранее.”
 
 “Тогда добавь еще одну категорию для меня. Во всяком случае, здесь не так уж много категорий и участников. Я слышал, что некоторые небольшие частные компании прошли квалификацию. Даже свиноферма! Это просто смешно! Ты знаешь, чем занимается моя компания? Она использует высокие технологии. Она должна получить награду!”
 
 Свиноферма? Ты говоришь о свиноферме Тянь Пэн? Черт возьми, ты сейчас посмеялся над моим отцом?
 
 Теперь настала очередь Фэн Юя рассердиться. Я попрошу кого-нибудь избить тебя, как только ты покинешь это место!
 
 “Ты слышал, что я только что сказал? Добавьте еще одну категорию для меня! Кроме того, я слышал, что эта церемония награждения будет проходить в CCTV. Я хочу, чтобы президент ассоциации вручил мне эту награду!”
 
 Этот идиот был слишком самонадеян. Президент Ассоциации? Президент этой ассоциации был одним из лидеров Национального комитета по планированию. Даже твой дядя не может ему приказывать! Министерство финансов может и было ведомством с большим авторитетом, но по сравнению с Национальным Комитетом это было ничто! Национальный комитет по планированию - это департамент, который занимается развитием всей страны. Это высший государственный департамент, обладающий наибольшим авторитетом.
 
 Фэн Ю думал над тем, как избавиться от этого идиота, когда вдруг увидел, что кто-то вошел.
 
 Мастер Лу!
 
 Хорошо. Пусть они сами решат эту проблему. Если мастер Лу не сможет, Фэн Ю все равно найдёт способ!
 
 Сначала надо его избить, а потом уже говорить!
 
 Если Фэн Ю смог заставить всю нацию бойкотировать японские товары, то он сможет побудить всю страну пойти против этого Ху Ге и его третьего дяди!
 
 Хотя интернета еще не было, слухи могли быстро распространяться из уст в уста. Люди сейчас были не так умны, как в последующие годы, они верили всему, что слышат!
 
 “Я с тобой разговариваю! Ты что, совсем тупой? Я должен быть первым человеком, который получит награду! А тот, кто мне ее вручит, должен быть вашим самым высокопоставленным лидером! Кроме того, ваша ассоциация забыла включить мою компанию, и я хочу, чтобы президент Ассоциации извинился передо мной лично! Что это за выражение у тебя на лице? Ты не доволен? Неужели ты думаешь, что я не осмелюсь разрушить эту ассоциацию?”-Ху Ге замети, что Фэн Ю молчал и стал вести себя ещё более высокомерно!
 
 “Ты уверен, что хочешь, чтобы президент нашей Ассоциации извинился перед тобой и вручил тебе награду?”-Фэн Ю рассмеялся. Он уже видит, как менялось лицо мастера Лу. Президент Ассоциации был его старшим дядей!
 
 Это было все равно что дать мастеру Лу пощечину! Фэн Юю было интересно посмотреть, как он справится с этой проблемой.
 
 “Я, Ху Ге, и ты сделаешь то, что я сказал... Черт возьми! Кто ударил меня?”
 
 Ху Ге еще не успел заткнуть, как вдруг получил сильный удар по затылку и тут же вскочил. Он привел с собой телохранителя и не боялся ввязываться в драку!
 
 Однако прежде чем он успел увидеть, что это за человек, он получил еще одну пощечину!
 
 Телохранитель рядом с ним был потрясен. Кто-то действительно осмелился избить Ху Ге и дал ему пощечину? Он работал на Ху Ге уже довольно давно, и большую часть времени просто стоял позади него, никогда не ввязываясь в драки. Но сегодня у него была возможность показать Ху Ге, насколько он хорош!
 
 “Проваливай отсюда! Ты ещё смеешь создавать проблемы у меня дома? Я преподам тебе хороший урок!”-Мастер Лу наконец-то продемонстрировал свою ярость. Ему было наплевать на этого телохранителя. Он уставился на него и крикнул, чтобы тот убирался. Телохранитель внезапно замолчал и встал рядом.
 
 Он оказался еще и не глупым. По тому, как вел себя Мастер Лу, он понял, что этот человек обладал большим авторитетом и опытом, чем Ху Ге. Он не смел его бить, но все же попытался прикрыть Ху Ге своим телом.
 
 Фэн Ю увидел, что мастер Лу вздрогнул. Он тут же бросился к Ху Ге и пнул его ногой, отчего тот покатился по полу.
 
 Лу оттолкнул телохранителя в сторону и дважды ударил Ху Ге. Это сработало. По щекам этого урода покатились слезы.
 
 “Ху Ге, ты думаешь, что что-то из себя представляешь? Ты смеешь приходить ко мне и создавать проблемы? Ты хочешь, чтобы мой дядя извинился перед тобой лично? Да кем ты себя возомнил, черт возьми? Брат Фэн, помоги мне удержать его. Сегодня я преподам ему хороший урок!”
 
 Ху Ге наконец-то понял, кто этот человек.
 
 Черт возьми, это мастер Лу? Он ведь сказал, что президент Ассоциации - его дядя?
 
 Прежде чем Ху Ге успел что-то сказать, Фэн Ю прижал его к дивану. Он был совсем худым, и не мог победить даже Фэн Юя. Мастер Лу подбежал ближе и еще несколько раз ударил его по лицу.
 
 “Мастер Лу, мастер Лу, мне очень жаль. Пожалуйста, остановитесь!”
 
 Он ударил ещё несколько раз, прежде чем, наконец, остановиться. Фэн Ю понял, что мастер Лу дерется как бешеный пес.
 
 “Брат Фэн, отпусти его. Я знаю этого идиота!”
 
 Фэн Ю с радостью это сделал. Только что, прижимая его к Земле, он и сам украдкой несколько раз ударил мерзавца за то, что тот смеялся над его отцом!
 
 Избив Ху Ге, Фэн Ю почувствовал себя лучше. Теперь врятли кто-то посмеет заявиться сюда, чтобы создавать проблемы.
 
 Ну а если какие-нибудь идиоты сделают это, то он закроет дверь и запустит к ним мастера Лу!
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 Мастер Лу сидел на диване, тяжело дыша. Ху Ге вскочил и встал рядом.
 
 “Брат Фэн, этот сопляк сказал тебе что-нибудь гадкое? Дай мне знать, я ударю его еще несколько раз!”
 
 Фэн Ю тоже сел на диван и махнул рукой: "все в порядке. Я всепрощающий человек.”
 
 Ху Ге сердито уставился на Фэн Юя. Прощающий? Кто только что осыпал меня ударами по ребрам? Если бы я не прикрыл промежность, то стал бы евнухом!
 
 “Ху Ге, скажи мне, как ты собираешься уладить проблему, которую сам же и создал?”-Мастер Лу холодно посмотрел на него.
 
 “Мастер Лу, я не знал, что вы с дядей Лу связаны с этой ассоциацией. Вы должны знать, что я не очень умный человек. Пожалуйста, прости меня.”-Ху Гэ поклонился.
 
 Фэн Ю посмотрел на него. Этот парень знал, когда лучше уступить. Куда же делось все его высокомерие?
 
 Мастер Лу махнул рукой: "хватит притворяться! Только не говори мне, что не знал, под чьими именами зарегистрирована ассоциация. Сяо Чжао, он бил тебя?”
 
 Ху Ге повернулся к Чжао Ляну и умоляюще посмотрел на него. Пожалуйста, не говори глупостей. Я ведь только кричал. И вообще, почему мастера Лу спрашивает, ударил ли я его? Сегодня я никого не трогал. Это меня избили!
 
 Чжао Лян покачал головой: "мастер Лу, он не бил меня. Он только стучал по столу и пинал ногами стулья.”
 
 Ху Ге чуть не заплакал. Почему этот Чжао Лян решил упомянуть о том, что он опрокинул несколько стульев?
 
 “Ху Ге, только не говори, что я тебя запугиваю. Мы с твоим старшим братом раньше выпивали вместе. Но то, что ты сделал сегодня, это уже слишком. Кто дал тебе право кричать на моего брата Фэна?”
 
 Ху Ге вздохнул с облегчением. К счастью, его старший брат знал мастера Лу.
 
 Мастер Лу имел хорошую репутацию в круге таких детишек. Он был известен своей рассудительностью и добротой к друзьям. Ху Ге просто не повезло ошибиться и устроить бедлам на его территории.
 
 Черт возьми, я всего лишь хотел получить награду. Как я умудрился вляпаться в такие неприятности?
 
 "Мастер Лу, просто я основал свою собственную компанию, и услышал, что эта ассоциация проводит церемонию награждения на CCTV. Я всего лишь хотел получить награду. Пожалуйста, простите меня. Я больше ничего не хочу.”
 
 “Ты основал компанию? Какую?”-Мастер Лу нахмурился. Он знал брата Ху Ге, и хотя у него были причины сегодня избить его, об этом неизбежно распространятся слухи.
 
 Если бы он мог помочь компании этого Ху Ге получить награду, то у семьи Ху не возникло бы никаких причин мстить. Может быть, они даже извинятся и похвалят его!
 
 “Это высокотехнологичная компания. Мы продаем высокотехнологичную продукцию.”
 
 “Расскажи подробнее!”-Мастер Лу уставился на Ху Ге.
 
 “Это картриджи для видеоигр.”-Тихо ответил Ху Ге.
 
 Фэн Ю тут же расхохотался. И ты утверждаешь, что у тебя высокотехнологичная компания? Фэн Ю был уверен, что эти картриджи для видеоигр были пиратскими. Ху Ге не стал бы покупать права на оригинальные игры, так как никто все равно не посмел бы ничего ему сделать.
 
 Черт возьми, продавец пиратских игр хочет получить награду?
 
 Если бы этот Ху Ге был номинирован, церемония награждения обзавелась бы плохой репутацией. Все его усилия пойдут насмарку.
 
 Мастер Лу безучастно спросил: "брат Фэн, а что такое картриджи для видеоигр?”
 
 А? Вы не знаете, что это?
 
 О, точно. В его возрасте, вероятно, люди подобным не занимаются.
 
 "Это такие штуки, которые можно вставить в приставку и подключить к телевизору. Один из видов видеоигр.”-Сказал Фэн Ю и притворился, что держит пульт управления.
 
 Мастер Лу нахмурился: "эта штука очень высокотехнологична?”
 
 Черт. Мастер Лу действительно верил тому, что говорил Ху Ге? Если бы эта штука была высокотехнологичной, то на рынке не появилось бы подделок. Если Китайские фабрики захотели, они могли бы на раз два изготовить имитацию этих игровых картриджей. Как это можно считать хай-теком?
 
 Фэн Ю уставился на Ху Ге. Ты сам скажешь ему, или хочешь, чтобы это сделал я?
 
 Ху Ге осторожно заговорил: "Мастер Лу, это не считается очень высокотехнологичным производством. Однако разработка видеоигр не легкая задача. Я планирую разработать такие видеоигры, которые будут конкурировать с японскими. Просто сейчас все видеоигры, которые представлены на рынке производятся в Японии!”
 
 А? Фэн Ю был потрясен. Этот Ху Ге был еще одним разгневанным антияпонским юнцом?
 
 Мастер Лу не был слишком уверен в его словах, поэтому повернулся к Фэн Юю: "брат Фэн, он говорит правду?”
 
 Ху Ге очень удивился. Почему мастер Лу был так вежлив с этим Фэн Юем? Учитывая происхождение мастера Лу, ему не нужно быть таким вежливым с другими людьми. Может быть, Фэн Ю был не из Министерства образования?
 
 Ху Ге не знал, что у Фэн Юя вообще не было никакого влиятельно прошлого. Он решил, что этот Фэн Ю, должно быть, незаконнорожденный ребенок каких-то лидеров.
 
 "Индустрия видеоигр действительно контролируется Японией. Sega и Nintendo - это японские компании. В настоящее время рни удерживают более 90% рыночной доли.”
 
 Ху Ге был удивлен, что Фэн Ю знает об этих цифрах. Откуда? Разве он не был учителем?
 
 Мастер Лу нахмурился: "тогда мы можем войти на этот рынок и захватить себе долю? Так же, как ты сделал это с айвой Уолкман?”
 
 Глаза Ху Ге широко раскрылись. А? Это Фэн Ю купил айву?
 
 Фэн Ю засмеялся: "На самом деле, мы уже вышли на рынок. Например, один из номинантов в категории электроники, производит образовательные видеомагнитофоны. Они используют одни и те же игровые кассеты. В течение двух лет эта компания станет лидером рынка в Китае.”
 
 Мастер Лу уставился на Ху Ге: "ты слышал? Кто-то другой уже делает это! Ты должен учиться у брата Фэна. Только посмотри на него. Покупка японской компании и превращение ее в китайскую. Зарабатывать деньги-его суперспособность!”
 
 Глаза Ху Ге сверкнули: "брат Фэн, айва-это твоя компания? Пожалуйста, научи меня, как ты это делаешь? Я хочу учиться у тебя!”
 
 Фэн Ю чувствовал себя неловко из-за внезапной перемены отношения этого парня. Я избил тебя, а ты все еще хочешь учиться у меня? Ты кто? Мазохист?
 
 Мастер Лу продолжал: "охх... дедушка Ху Ге и мой умерли во время войны с японцами. Вот почему он их ненавидит. Наши деды были из одного взвода. Ху Ге тоже был неплохим человеком. Он всего лишь немного высокомерен и горд. Брат Фэн, пожалуйста, дай ему несколько советов по поводу бизнеса. В Китае никто не ведёт дела лучше тебя.”
 
 Фэн Юю очень понравилась последняя фраза!
 
 Что же, у их семей были близкие отношения. Неудивительно, что мастер Лу обращается с этим Ху Ге словно с младшим братом.
 
 “Брат Фэн, пожалуйста, позволь мне учиться у тебя. Я обещаю, что сделаю все, что ты скажешь.”
 
 Черт возьми, этот Ху Ге хочет стать моим последователем?
 
 Фэн Ю потер подбородок... У меня будет учиться ребёнок чиновника?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/825261

    
  





  Экстраординарный гений Глава 353 - Пиратство, избивающее оригиналы.


  

    
      "Брат Фэн, брат Фэн?". Мастер Лу назвал Фэн Ю, который был в оцепенении.
 
 "А, ничего. Я просто думаю о том, как я могу помочь Ху Ге".
 
 "Ты можешь звать его просто Ху Лаосан! (Лаосан означает номер 3, у Ху Ге есть два старших брата и сестра. Это обычный способ обращения к людям в Китае.)" Мастер Лу взглянул на Ху Ге.
 
 "Да, да, да. Брат Фэн, зови меня просто Ху Лаосан".
 
 Фэн Ю посмотрел на Ху Ге. Он был безмолвным. Этому Ху Ге было около 20 лет и он был чуть старше его. Он всё ещё мог опуститься и обратиться к Фэн Ю, как к брату Фэн.
 
 Чжао Лян принес 3 чашки чая и убрал беспорядок на полу. Затем он тихо переместился в угол.
 
 "Ху Лаосань, раз уж ты уже в этой отрасли, то продолжай в ней". Ты теперь продаешь пиратские игровые картриджи?"
 
 Ху Ге неловко улыбнулась: "Эти оригиналы слишком дорогие".
 
 "Тогда продолжайте продавать пиратские игровые патроны."
 
 Когда имитационные продукты достигают больших масштабов, эффекты могут быть очень вредными. Когда компания Microsoft вошла в Китай, было много пиратских версий их программного обеспечения.
 
 Но в то время Microsoft не предпринимала никаких действий против этих пиратов. Это было потому, что они только что вышли на китайский рынок, и операционная система Microsoft была не единственной операционной системой на рынке. Были операционные системы из Европы, и Китай также разрабатывал свою собственную операционную систему.
 
 Однако операционная система Microsoft является наиболее удобной в использовании. Единственное, что ограничивало Microsoft, это то, что их операционная система - это цена!
 
 Когда пиратская версия операционной системы Microsoft появилась на рынке, большинство компьютеров в Китае начали использовать систему Microsoft. В течение 3 лет почти все китайские компании, разрабатывавшие операционные системы, закрылись.
 
 Это было связано с тем, что никто не хочет использовать их операционную систему. Эти компании также продавали свои операционные системы, но те пиратские операционные системы Microsoft были проще в использовании и были бесплатными!
 
 Даже компании из других стран, которые разрабатывали операционные системы, были побеждены пиратской операционной системой Microsoft. Это позволило Microsoft захватить рынок операционных систем в Китае.
 
 Это то, что описал Билл Гейтс. Позволил Китаю убить свои собственные компании по производству операционных систем. Это было более эффективно, чем тратить деньги на продвижение операционной системы Microsoft. Когда у потребителей не было другого выбора, они начали собирать деньги!
 
 В то время Майкрософт начал свою борьбу с пиратством. Они начали судиться с правительствами, организациями, компаниями и т.д.!
 
 Эти организации должны были компенсировать Microsoft, и даже были некоторые компании, которые почти обанкротились. Самой известной софтверной компанией в Китае, которая была почти обанкрочена, была Kingsoft. Китай также извинился от имени этой компании.
 
 Майкрософт использовал пиратство, чтобы монополизировать рынок. Если бы они начали бороться с пиратством с самого начала, то, возможно, Microsoft понадобилось бы несколько лет, прежде чем они смогли бы захватить китайский рынок. Они могут даже потерпеть неудачу.
 
 Так почему же они не могут продавать пиратские игры, чтобы украсть долю рынка у Sega и Nintendo? Что касается автомата с видеоиграми, то был Маленький Тиран. Некоторые другие фабрики также начали копировать Little Tyrant. Их цены составляли лишь десятую часть Sega и Nintendo!
 
 Таким образом, у Sega и Nintendo не будет возможности завоевать китайский рынок, и Китай может начать развивать эту отрасль.
 
 Ху Ге с разочарованием посмотрел на Фэн Ю. Почему Фэн Юй дал ему это предложение? Он не хочет продолжать продавать пиратские картриджи для видеоигр. Он знал, что это неправильно и стыдился этого.
 
 "Брат Фэн, у тебя есть другие предложения?"
 
 "Я прошу вас продавать пиратские видеоигры на время и захватить рынок". Я также могу познакомить вас с Маленьким Тираном, и вы оба можете сотрудничать. Вы можете продавать свои игровые картриджи в их точке продаж. Таким образом, ваша прибыль увеличится, продажи игровых картриджей Sega и Nintendo упадут. Конечно, я не прошу вас продавать пиратские игровые картриджи до конца жизни. Поскольку вы можете заставить своих людей делать пиратские игровые картриджи, у вас должны быть люди, которые хорошо умеют программировать. Почему бы не попросить их разработать несколько игр?"
 
 "Разработать наши собственные игры?"
 
 Ху Ге также думал о разработке своих собственных игр. Но он не знает, какие игры строить. О чем бы они ни думали, это было доступно на рынке. Более того, разрабатывать собственные игры было сложнее, чем декодировать эти игры на рынке. У него не хватало рабочей силы, а инвестиции, которые требовались, были не маленькой суммой.
 
 "Почему? Вы не верите тому, что я сказал?"
 
 "Я верю. Я верю во все, что ты сказал. Но нелегко разрабатывать собственные игры". Ху Ге ответила.
 
 "Сколько у вас инженеров-программистов? Где находится ваша компания? Пойду посмотрю. В то же время, дам вам несколько советов. Я гарантирую, что ты заработаешь деньги. Если вы сможете разработать популярную игру, то обязательно получите награду!".
 
 Хм... Я говорю, что в будущем ты получишь награду. Что касается того, когда мы обсудим другие дни.
 
 "Правда?" Ху Ге была очень рада.
 
 Мастер Лу сказал: "Ты сомневаешься в брате Фэне? Думаешь, брат Фэн соврал бы тебе? Как ты можешь сравнивать свою маленькую компанию с ним? Знаешь ли ты, сколько стоит его компания? Более 1 миллиарда!"
 
 Хисс~~~
 
 Более 1 миллиарда?
 
 Ху Ге поставил Фэн Ю в очень высокое положение в своем сердце. Но он никогда не ожидал, что активы Фэн Юя превысят 1 миллиард юаней. Среди их второго поколения можно считать богатым, если у него несколько миллионов.
 
 Он даже не слышал ни о ком, у кого есть более 100 миллионов юаней! 1 миллиард может продержаться ему несколько поколений!
 
 "Брат Фенг заработал более 1 миллиарда, просто продавая Walkman?" Ху Ге проглотила его слюну. Он подумывал о том, чтобы перейти на Walkman, так как это было так выгодно.
 
 Мастер Лу с презрением смотрел на Ху Ге: "Уолкман"? Это всего лишь одно из дел брата Фэна. Видишь вон тот увлажнитель на столе? Он его производит. Видишь этот безмозглый вентилятор? Это тоже его. Ты видел все эти мотоциклы Songjiang на дорогах? Это тоже его. В следующем году вы увидите его машины на дорогах!"
 
 Ху Ге была в растерянности из-за слов. Вся продукция Фэн Юй была самым продаваемым продуктом на рынке. Этот Фэн Ю был действительно талантлив. Неудивительно, что мастер Лу оказал ему столько уважения.
 
 Фэн Юй наслаждался завидным видом Ху Ге. Ему очень нравится, когда его хвалят!
 
 "Брат Фэн Ю, с нетерпением жду вашего визита в мою компанию. Почему бы нам не пойти в мою компанию сегодня?" Ху Ге спрашивала с нетерпением. Он больше не сомневается в Фэн Ю. По сравнению с Фэн Ю, те бизнесмены, с которыми он встречался в южных провинциях, были ничтожеством.
 
 Ходили слухи, что господин Лу инвестировал в компанию. Он слышал, что даже когда Мастер Лу каждый день ничего не делает, он всё равно будет получать несколько миллионов юаней каждый год. Может быть, это компания Фэн Юя?
 
 Ху Ге также хотел быть похожим на мастера Лу.
 
 "Хорошо. Пойдём сегодня, так как у меня ничего нет. Мастер Лу, вы свободны? Хочешь пойти вместе?" Фэн Ю все еще не доверял этому Ху Ге полностью. С мастером Лу было безопаснее.
 
 Мастер Лу кивнул: "Хорошо. Я тоже посмотрю". Позже вечером я попрошу Ху Лаосань подготовить банкет для вас, чтобы извиниться. Этому ребёнку нужно преподать урок!"
 
 Ху Ге кивнул головой и улыбнулся: "Конечно, конечно. Сегодня вечером я устрою банкет для вас обоих. Пойдём?"
 
 "Пошли".
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  Экстраординарный гений Глава 354 - Консоль для видеоигр "Маленький тиран".


  

    
      Когда Ху Ге увидел модифицированный Land Rover Фэн Юя, он задохнулся врасплох. В то время в Пекине были Land Rover, но увидеть их на дорогах было редко. Сам Ху Ге ездил только на Volkswagen Santana. Мастер Лу был худшим. Он ездил на такси.
 
 Когда они добрались до компании Ху Ге, Фэн Юй заметил, что все не так плохо, как он думал. Офис пиратской игровой компании был даже больше, чем офис генерального директора Машинной компании!
 
 "Мой офис немного маленький. Пожалуйста, потерпите." Ху Ге скромно сказала.
 
 Фэн Ю: "...."... Это считалось маленьким? Через несколько лет, возможно, офис генерального директора МНК будет таким большим. Этот офис должен быть не менее 300 квадратных метров.
 
 "Сколько людей у вас в компании?" Фэн Ю попросил.
 
 "Если мы не включим рабочих фабрики, то у меня в общей сложности 18 сотрудников". Я генеральный директор, и у меня есть два заместителя. Есть 6 начальников отделов и 6 заместителей начальника отдела. Есть также административный начальник офиса и его заместитель".
 
 Чёрт. В общей сложности 18 человек, а ты назначил 17 лидеров? Это значит, что работает только один человек?
 
 Пиратская игровая компания была так хорошо структурирована? Тебе действительно нужно так много отделов?
 
 "Ху Лаосан, приведи сюда всех своих людей из технологического отдела". Фэн Юй покачал головой, но сначала ему нужно сделать то, что нужно.
 
 "Эррр..... У моей компании нет технологического отдела."
 
 А? 6 отделов, а у вас нет технологического отдела? Тогда что это за 6 отделов?
 
 Ху Ге увидел, что у Фэн Юя раздражённое выражение лица и сразу же сказал: "У нас есть технический персонал. Это он взламывает код этих игровых картриджей. Я позову его сюда".
 
 Это был единственный персонал, который не был лидером. Какой невезучий парень. Этот человек должен быть самым главным сотрудником этой компании.
 
 Этот персонал прибыл. Он выглядит так, как будто ему было за 30 и у него были грязные, неопрятные волосы. Он был одет в пару толстых очков и был небритый. Похоже, его не волнует его внешность.
 
 "Сяо Ли, подойди. Это господин Лу, а это господин Фэн. Они ищут тебя."
 
 Сяо Ли толкнул очки и искренне спросил: "Менеджер Ху, что случилось с вашими глазами? Тебя кто-то избил?"
 
 Ху Ге была в ярости. Хватит говорить об этом! Каждый может сам увидеть! Тебе не нужно это говорить!
 
 "Я врезался в дерево. Не лезь не в своё дело. Поторопись и приезжай!"
 
 "Сяо Ли", где ты закончил школу? Какой у тебя опыт?" Фэн Юй посмотрел на Сяо Ли и спросил.
 
 "Я? Я из ТВ университета. Я специализируюсь на ремонте телевизоров".
 
 Телевизионный университет? Он имел в виду Университет радио и телевидения? Почти в каждом городе есть этот университет. Есть другое название для этого университета. Ночной университет.
 
 Чёрт. Как непрофессионально. Даже если вы производите пиратские игровые картриджи, все равно должен быть какой-то профессионализм. Ремонтник телевизора в качестве инженера-программиста? И эта компания все еще может преуспеть. Жизнь была действительно несправедлива.
 
 "Это вы взламываете код этих игровых картриджей?"
 
 "Точно. Это я его треснул. Вообще-то, это довольно просто. Тебе нужно только........."
 
 "Стоп. Сяо Ли. Нам не нужно знать детали. Вам просто нужно ответить на вопросы господина Фэна". Ху Ге поспешно останавливает Сяо Ли. Как только этот Сяо Ли начнет заниматься техническими аспектами, он будет двигаться дальше и дальше. Если бы не его опыт и низкая зарплата, Ху Ге хотел его уволить.
 
 "Ты можешь разрабатывать игры? Создавай свои игры и не взламывай коды других игр". Фэн Юй спросил серьезно.
 
 "Я могу, но никто не хочет играть в игры, которые я создал." Сяо Ли почувствовал себя смущённым.
 
 "Тогда расскажи мне об играх, которые ты сделал."
 
 "Я сделал файтинговую игру, похожую на "Стрит Бойцов". Но персонажей не видно четко, а их движения не очень приятны. Игра также продолжает висить. Главная причина в том, что менеджер Ху не хочет давать мне деньги. Если у меня будет достаточно средств, я, безусловно, смогу создать лучшую игру".
 
 "Ты знаешь, как создавать эти экшн-игры с несколькими сценами?"
 
 "Я никогда не создавал таких игр". Но для меня это не должно быть проблемой. Тем не менее, мне все равно нужны деньги, чтобы их создать".
 
 Ху Ге гневно кричала на него: "Хватит просить денег. Ты даже не хочешь играть в созданные тобой игры. Почему я должен давать тебе деньги на разработку новых игр?"
 
 Фэн Ю думал какое-то время. Это показывает, что у этого Сяо Ли было мастерство, но ему не хватало средств. Хм... Может быть, ему также нужны некоторые идеи. Если бы Фэн Юй мог дать некоторые указания, он должен быть в состоянии преуспеть.
 
 "Ху Лаосань, сколько стоит твоя компания?"
 
 "Около нескольких миллионов".
 
 "Говори правду!" Мастер Лу кричал.
 
 "Эрр...... Я потратил 120 000 юаней, чтобы арендовать этот офис. У меня нет фабрики. Я просто нанимаю подрядчиков для производства этих игр."
 
 Фэн Ю: "........" Этот Ху Ге действительно может похвастаться. Эта компания стоила несколько миллионов? Не было заводов, и даже офис был арендован.
 
 "Какова была твоя самая высокая прибыль за месяц?"
 
 "Менее 200 000 юаней". Ээээ... если быть точным, 113,000 юаней."
 
 Продажа пиратских игровых картриджей может заработать так много? Может быть, это потому, что он был Ху Ге и использовал свое прошлое. Если нет, то он может даже не заработать 13 000 юаней.
 
 "Я вложу 1 миллион в вашу компанию". Идите и найдите еще несколько таких людей, как Сяо Ли, для разработки некоторых игр. Вы будете продолжать продавать свои пиратские картриджи игры и должны увеличить свой масштаб. В то же время, вы должны установить правильные каналы сбыта. Как только новые игры будут разработаны, вы должны позволить вашим дистрибьюторам продавать эти картриджи игры в кратчайшие сроки. Сможете ли вы это сделать?"
 
 "Брат Фенг, ты дашь мне 1 миллион юаней?" Ху Ге проглотила его слюну. 1 миллион юаней! Он никогда в жизни не видел столько денег!
 
 "Точно. Я буду главным акционером этой компании, а ты будешь управлять ею. Я возьму 70% прибыли, вы получите 20%, а мастер Лу - 10%. Я гарантировал, что в течение двух лет Вы станете настоящим бизнесменом, и Ваш ежемесячный доход составит не менее 1 миллиона!".
 
 Мастер Лу указал на себя: "Я тоже включен? Что ты хочешь, чтобы я сделал?"
 
 Фэн Ю не дал бы ему денег без причины. Должно быть что-то, что ему нужно сделать, чтобы получить эти 10% акций.
 
 "Мне нужна правительственная политика. Политика развития индустрии видеоигр в Китае!"
 
 "Индустрия видеоигр Китая?"
 
 "Да. Видеоигры уже популярны в Китае". Не только с детьми. Многие взрослые также с удовольствием играют в видеоигры. Например, Контра и Супер Марио Бразерс эти игры принесли более 1 миллиарда долларов прибыли по всему миру. Эта прибыль продолжает расти".
 
 Мастер Лу был в шоке. Видеоигры могут принести более 1 миллиарда долларов прибыли?
 
 "Кроме того, видеоигры - это еще и форма культурного вторжения". Например, Япония ввела игру, напоминающую романтику трех королевств. Они утверждали, что эта игра основана на их истории. Вы можете это терпеть? Еще через несколько лет они будут утверждать, что именно они построили Великую китайскую стену"! Фэн Юй начинает пробуждать эмоции Мастера Лу. Он знал, что этот Мастер Лу был также патриотическим антияпонцем. Влиять на него было легко.
 
 "Мы не можем это терпеть. Позвольте мне! Но если мы собираемся разрабатывать свои собственные игры, какие игры мы должны разрабатывать?"
 
 "В наших четырех великих классических романах есть не только Романтика Трех Царств". Мечта о Красной Палате не подходит для того, чтобы развиваться в игру, так как в этом романе нет драки. Но Путешествие на Запад и Водная Окраина может! И она будет чрезвычайно популярна!"
 
 Все внимательно слушали. Они не знают, как превратить классический роман в видеоигру.
 
 "Мы можем сделать файтинговую игру, используя "Водяную Маржу". В Water Margin 108 персонажей, и игроки могут выбирать этих персонажей. Каждый из этих персонажей должен иметь свои индивидуальные культовые движения. Путешествие на Запад можно превратить в игры-экшены, которые прокручиваются слева направо. Персонажи будут двигаться вправо, как свиток. Эти боссы сцены могут использовать знаковых демонов, таких как Бычий Король Демонов, Черный Демон Ветра и Король Золотого рога, из романов. Игроки могут использовать в качестве персонажей Сунь Укуна, Чжу Баджи, Ша Уцзин, Тан Саньзана и белого коня дракона. В будущем, вы также можете включить некоторые женские персонажи, как богиня милосердия".
 
 Мастер Лу и остальные, широко открыли рот. Богиня Милосердия? Они понимают, что в качестве своих персонажей игроки выберут Сунь Укуна, Чжу Баджи и Ша Уцзин. Но кто в здравом уме выберет Тан Санзана, монаха, который также был захвачен в плен демонами?
 
 Фэн Юй видел, что они не верят его словам. Он продолжал объяснять им "свои" идеи. Там были персонажи ближнего боя и магические персонажи. В видеоигре игроки должны работать вместе, чтобы расчистить сцены. Фэн Юй имитировал видеоигру, созданную японцами за несколько лет.
 
 Фэн Юй хочет превратить эти классические аркадные видеоигры в игровые картриджи для игровой консоли The Little Tyrant.
 
 "Менеджер Ху, эта идея интересна. Она наверняка будет популярна среди потребителей. Оставьте это мне. Мистер Фэн уже вложил деньги". Сяо Лу очень нравится идея Фэн Юя и начинает умолять Ху Ге.
 
 "Хорошо. Разве ты не говорил, что у тебя есть друзья? Позвони им сюда. Если у них будут возможности, я предоставлю вам и вашим друзьям средства на разработку этих игр". Ху Ге тоже принял решение.
 
 "Спасибо, менеджер Ху. Я пойду. Да, менеджер Ху. Пожалуйста, будьте осторожнее. Хватит всё время ходить по деревьям!" Сяо Ли сказал.
 
 "Проваливай!"
 
 Заметки переводчика: Это самая длинная глава с тех пор, как я начал переводить этот роман. Это заняло у меня 3,5 часа! Если вам нравится этот роман, пожалуйста, оставьте мне положительный отзыв на обновления романа.
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  Экстраординарный гений Глава 355 - Девочка, сделай меня счастливой.


  

    
      Пекинский педагогический университет. Несколько молодых, симпатичных девушек шли вместе в общежитие, когда увидели, что кто-то идет с коробкой конфет в руке.
 
 "О, все здесь". Бабушка, почему ты не отвечала на мои звонки?" Фэн Ю посмотрел на Ли На. Он купил новый пейджер, на котором могут быть показаны китайские иероглифы для Ли На. Он вызывал Ли На 3 раза, но она не отвечала на звонки. К счастью, Фэн Юй ждал её возле общежития.
 
 "Кто-то не приходил в последнее время". Вот почему наша бабушка злится!" Сосед Ли На в шутку сказал.
 
 Все соседи Ли На завидовали Ли На за то, что у нее был Фэн Ю в качестве парня. Красивый и умный.
 
 Более того, Фэн Ю отремонтировал комнату Ли На, и ее соседи тоже от этого выиграли. Почти каждый студент общежития завидовал им и даже приходил посмотреть их комнату.
 
 Каждый раз, когда Фэн Ю приезжал в гости к Ли На, он покупал много конфет и иногда привозил импортный шоколад для её соседей по комнате.
 
 Но соседи могут только завидовать Ли На. И Ли На, и Фэн Ю приехали из одного района и были одноклассниками с начальной школы. Они выросли вместе. Ли На тоже была красивой. Они знали, что не могут отнять Фэн Ю у Ли На.
 
 "Я помогал на камерах видеонаблюдения". Я была слишком занята. Вот почему я не могу приехать. Видишь ли, разве я не спешила, как только закончила работу? Я наконец-то могу отдохнуть несколько дней." Фэн Ю объяснил.
 
 Фэн Юй действительно был очень занят в последнее время. Если бы у него было время, он бы приехал искать Ли На.
 
 Соседи Ли На были удивлены. Фэн Ю помогал на камерах наблюдения? Неудивительно, что он был студентом престижного Пекинского университета. Только лучшие студенты могут попасть на CCTV.
 
 Ли На думает, почему Фэн Ю не навещал её в эти дни. Может, потому что у неё были месячные? Фэн Ю пришёл её искать, наверное, потому, что хотел сделать что-то нехорошее!
 
 "Я выведу Ли На. В Новый год я угощу всех вас отличным ужином".
 
 Ли На краснела, когда Фэн Ю оттащил её от друзей. Ее соседи хихикали. В последний раз, когда Ли На не вернулась в общежитие, они ее допросили. Они спросили, провела ли она ночь с Фэн Ю.
 
 "Почему ты выглядишь такой несчастной сегодня?" Фэн Ю попросил.
 
 "Чем ты занят в эти несколько дней?" Ли На спросила.
 
 "Я готовлю тебе сюрприз". Тебе не нравится Аарон Квок? Я пригласила его в Пекин. Завтра вечером ты наконец-то сможешь познакомиться со своим кумиром. Ты удивлена?" Главной причиной, по которой Фэн Ю выбрал Аарона Квока для выступления на церемонии награждения, было то, что Ли На любит Аарона Квока.
 
 Аарон Квок в это время действительно был очень красивым, и он нравится многим подросткам. Хотя, когда он был старше, он все еще был очарователен. Но в эту эпоху ни один подросток не нравился тем мужчинам среднего возраста.
 
 Ли На был очень удивлен: "Аарон Квок"? Этот Аарон Квок из Гонконга? Тот, который пел? Небесный король?"
 
 "Точно. Завтра CCTV запишет специальную программу на Новый год, и он станет одним из исполнителей. Я специально пригласил его и заплатил огромную сумму".
 
 Стоимость авиабилетов и проживания превысила 1 000 юаней. В эту эпоху это считалось большой суммой, хотя этот Aaron Kwok стоил гораздо больше.
 
 "Новогодний гала-ужин"? Программа, в которой вы мне сказали, что помогаете с видеонаблюдением? Когда у видеонаблюдения есть специальные программы на Новый год?" Ли На был удивлен. Она никогда не слышала о новогоднем праздничном вечере.
 
 Они оставались в своем университете и не имели возможности смотреть телевизор. Она вообще не знала об этой программе. Но это также говорит о том, что система видеонаблюдения не проделала отличную работу по продвижению этой программы.
 
 Если бы это было 20 лет спустя, то не только на телевидении и в интернете будет реклама, даже в метро, на автобусных остановках, в торговых центрах будут размещены плакаты.
 
 Потому что это был первый год, Фэн Юй тоже не был по-настоящему уверен в себе. Поэтому он не просил CCTV более агрессивно продвигать эту программу. К счастью, эта программа была записана. Если были какие-то проблемы, у него все еще есть время, чтобы их исправить.
 
 Если бы это была живая программа и любые проблемы, возникающие во время выступления, это было бы на заголовках следующего дня! В будущем был инцидент, который произошел во время Гала-вечера весеннего фестиваля. Ведущие программы забыли свои сценарии и сказали неправильные вещи. Их несколько лет ругали зрители! А после этого года, всякий раз, когда возникали проблемы с прямыми трансляциями, об этом инциденте вспоминали сами невиновные!
 
 Фэн Юй указал на себя и сказал с гордостью: "Его не существует в прошлом, потому что я не в Пекине". Сейчас я в Пекине, с этого года будет эта программа"!
 
 Ли На закатил глаза: "Хватит хвастаться! Подожди, ты потратил деньги на организацию этой программы?"
 
 Ли На волновалась. Если бы родители Фэн Ю знали об этом, они были бы счастливы? Если бы они знали, что Фэн Юй потратила столько денег, чтобы угодить ей, пригласив своего кумира в Пекин, она бы не оставила хорошего впечатления у своих будущих родственников! Несмотря на то, что Фэн Юй была богата, ни один из родителей не захотел бы видеть, как их сын женится на тратящейся жене.
 
 "Я не много потратил. Большая часть денег поступала от всех остальных. Не волнуйся о деньгах, когда я рядом! Завтра я приведу тебя на камеру видеонаблюдения, чтобы посмотреть запись в прямом эфире. Ты взволнован?"
 
 "Я могу пойти и посмотреть в прямом эфире? Это место на CCTV?"
 
 "Конечно. Мы не можем сидеть за круглым столом впереди, но будем сидеть в первом ряду зрительских мест. Я также пригласила Лю Кунь, Дунчжуна и Чжан Хана. Мы будем сидеть вместе".
 
 "Правда? Это здорово!"
 
 "Доволен"? Пойдем, девочка. Сделай меня счастливой." Фэн Ю в шутку сказал.
 
 Ли На снова закатила глаза и проигнорировала его.
 
 Вздох..... Всего несколько дней, и у нее был плохой характер. Я не верю, что не могу заставить её смеяться!
 
 Просто случилось, что светофоры загорелись красным, а Фэн Ю повернулся к Ли На: "Почему бы мне не сделать тебя счастливой? Хэхээхэ~~~~."
 
 "Хахаха....................................."
 
 Ли На смеялся.
 
 Ли На была прекрасна, когда смеялась. Вся усталость Фэн Юя прошла, когда он увидел, как смеётся тот, кого любит.
 
 Фэн Ю вернулся в свою квартиру. Дома Фэн Ю начал свой путь к неохотному Ли На.
 
 После счастливого момента Фэн Юй лежал на кровати с Ли На на руках.
 
 Ли На вдруг сказал: "Неужели мы не забеременеем? Я слышал, что есть что-то, что может предотвратить беременность".
 
 Ли На беспокоилась, что она забеременеет. Если бы она была беременна, ей пришлось бы бросить школу, и ее родители были бы очень разочарованы ею. Как бы другие на неё смотрели?
 
 Для Фэн Ю он не волновался. Если бы Ли На действительно была беременна, они бы поженились. Но Ли На всё ещё боялась, и она хотела напомнить Фэн Ю, чтобы он пользовался защитой.
 
 Фэн Юй открыл боковые ящики: "Вот. Я подготовилась. Но все в порядке. Только что я не эякулировала изнутри. Более того, теперь это твой безопасный период. Не волнуйся. Раз уж вы упомянули об этом, на этот раз мы попробуем использовать защиту. Ты ведь тоже этого хотела?"
 
 Фэн Ю перевернулся на Ли На.
 
 "Аааа................................................"
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  Экстраординарный гений Глава 356 - Твоё здоровье и плакаты на гала-ужине (часть 1 из 3).


  

    
      "Настало время проститься со старыми и встретить Новый год!".
 
 "Оглядываясь на прошлый год, мы должны гордиться собой. Вместе мы будем идти вперед к лучшему будущему!"
 
 ……
 
 "Это первая в Китае церемония вручения наград за вклад в бизнес". Гала-ужин в честь Нового года начнется прямо сейчас! Я верю, что мы догоним весь мир; я верю, что мы осуществим мечты нашей нации".
 
 "Я мечтал летать в небе, плечом к плечу с солнцем. Мир ждет меня, чтобы изменить его. Не бойся мечтать, мы исполним все наши мечты........."
 
 "Номинанты авиационной категории - авиационный завод Бинг Сити".
 
 Проектор на сцене начал проигрывать короткий клип, подготовленный Авиационным заводом. Небольшие самолеты и вертолеты взлетают один за другим. Камера переключилась и увеличила изображение до Хоу Хайтао. Хоу Хайтао улыбнулся камере и спокойно помахал рукой.
 
 Хозяин продолжал представлять других номинантов. Камера также увеличила изображение представителя номинантов. Эти компании были теми же самыми, что и авиационная фабрика в Бинг-Сити. Раньше это были военные фабрики. Хао Хайтао пригласил их принять участие в этой награде. Даже они знали, что не получат награду, но все равно с гордостью показывали свои лица в программе CCTV!
 
 "Теперь мы пригласим профессора Лю из Китайского инженерного исследовательского центра объявить победителя и вручить награду!"
 
 Зрители начинают аплодировать. В это время камера переключилась на Хоу Хайтао. У Хоу Хайтао было удивленное выражение лица. Он встал и помахал зрителям, а затем поклонился.
 
 Камера также переключилась на увеличение на 10 зрителей подряд. Они были одеты в форму авиационной фабрики Бинг-Сити. Когда они увидели, что камера указывает на них, они подняли плакаты. Всего было 10 слов, по одному персонажу на каждом плакате. "Авиационная фабрика Бинг-Сити, номер один в технологии!"
 
 Это тоже было показано на проекторе. Все зрители в прямом эфире видели это. Некоторые представители, сидящие впереди, тоже выплюнули свой чай!
 
 Режиссер сразу же обратился к главному директору: "Директор Сюй, это было не в соответствии с тем, что было на репетиции".
 
 Плакаты с лозунгами? Кто это устроил?
 
 Сюй Ипэн чуть не вырвало кровь. Что делала эта авиационная фабрика?! Неважно. Он ничего не мог сделать. Во время репетиций не было зрителей, и он не мог использовать записи с репетиций, чтобы заменить эту часть.
 
 Хоу Хайтао медленно поднимался по сцене. Ему очень хотелось, чтобы расстояние до сцены было больше, и он мог дойти до сцены за 5-10 минут. На сцене он получил бронзовый приз и начал свою эмоциональную благодарственную речь. Он в основном говорил о том, как много тяжелой работы прошло на авиационном заводе, чтобы завершить миссию нации по созданию вертолета, который находится на одном уровне с остальным миром.
 
 После этого это был танцевальный сегмент. После танца был объявлен победитель в индивидуальной категории "Авиация". Это был старый инженер из Шэньянской авиационной фабрики.
 
 Старый инженер получил кубок на сцене. Он был очень взволнован и эмоционален. Когда он говорил, он душил слезы. Он работал десятилетиями, и это был первый раз, когда он вышел на сцену CCTV, чтобы получить награду. Вся нация могла его видеть. Какая честь!
 
 Фэн Ю тоже был удивлён. Он был глубоко впечатлён высшим руководством авиационной фабрики в Шэньяне. Авиационная фабрика Шэньяна была неизменным победителем в этой индивидуальной категории. Но Фэн Ю не ожидал, что они позволят этому старому инженеру получить эту награду. Похоже, в эту эпоху не все лидеры хватались за титулы других. Фэн Юй также аплодировал. Он очень уважал этих старых инженеров!
 
 Ведущий подошел к сцене: "Есть два человека. Один из них - будущий шурин другого". Будущий шурин - начальник цеха машиностроительной компании Бинг-Сити, а другой - обычный работник. Это начало их истории............... Пожалуйста, наслаждайтесь этой сценкой...... в главной роли Чжу Симао и Лысый Чен".
 
 Зрители аплодировали, когда слышали актеров. Этот дуэт - самые известные актеры Китая!
 
 "Зять, пожалуйста, переведите меня в вашу мастерскую. Ваша мастерская более эффективна и имеет больше бонусов. Я могу получить там больше денег. Я замолвлю за тебя словечко перед моей матерью". Лысый Чен улыбнулся и сказал.
 
 "Ни за что! Мы производим двигатели, а это машины, которым нужна была высокая точность. Это одна из самых важных частей трактора. У вас недостаточно навыков".
 
 Лысый Чен и Чжу Симао выглядели очень по-разному. Одно было шумным, а другое серьезным. Различия между ними породили много шуток. Всем живым зрителям понравился их короткий скетч. Этот скетч также отражает проблемы на всех фабриках. Отношения между рабочими и лидерами.
 
 Когда сюжет был закончен, зрители радовались. Только Сюй Ипэн беспокоилась. Это было из-за того, что Фэн Юй изменил сценарий ведущего. Шурин в скетче должен был быть начальником на обычной фабрике. Но Фэн Юй поменял его на машиностроительную компанию Бин Сити. Этот намек был слишком очевиден!
 
 "Номинанты первой премии за вклад в бизнес, категория "Сельское хозяйство" - фабрика по производству продуктов питания Тай Хуа".
 
 Фотоаппарат увеличил изображение Feng Xingtai. Feng Xingtai с гордостью встал и помахал зрителям двумя руками. Его жена рядом с ним пыталась отвести его назад. Когда камера переключилась на работников пищевой фабрики Тай Хуа среди зрителей, режиссер и главный режиссер чуть не упали в обморок!
 
 Почему у них было так много рабочих? Что было написано на их плакатах?!
 
 "Тучи думают о хорошей одежде, цветы думают о цветении. Свиньи думают о том, чтобы растолстеть, а мужчины - о том, чтобы прославиться!"
 
 Что это, черт возьми, такое? Это вообще слоган? Как это можно показать зрителям? Что делает эта фабрика по переработке пищевых продуктов Тай Хуа?
 
 Они посмотрели видео, которое проигрывалось на проекторе. Это была модернизированная свиноферма. Они были безмолвны. Как свиноводческая ферма может внести вклад в экономику страны? А еще, как получилось, что в клипе было лицо? Кто редактировал этот клип?
 
 Клип Фэн Синтай должен был показать всем. 15 секунд из 30-секундного клипа были сфокусированы и увеличены на его лице!
 
 К счастью, другие номинанты не сделали этого, и Сюй Ифэн почувствовал облегчение.
 
 Когда компания Bing City Machinery Company была объявлена номинантом, в видеоклипе были показаны совершенно новые тракторы и всевозможная сельскохозяйственная техника. Но на видео также были представлены мотоциклы Songjing. Эта категория - награда за вклад в сельское хозяйство! Какое отношение имеют мотоциклы к сельскому хозяйству?
 
 "Теперь мы приглашаем главу департамента сельскохозяйственных технологий Китая господина Вана объявить победителя и вручить награду!"
 
 "Победитель первой премии "За вклад в бизнес", категория "Сельское хозяйство"........................ "Машиностроительная компания Бинг-Сити"!"
 
 Все хлопали. Ли Мингде был представителем компании для получения награды. Фэн Ю не хотел показываться.
 
 "Я хотел бы поблагодарить правительство города Бин за их поддержку". Я также хотел бы поблагодарить всех наших акционеров и работников. Спасибо за вашу тяжёлую работу! Мы, Машиностроительная компания города Бин, обещаем производить более качественную и дешевую сельскохозяйственную технику для всех фермеров Китая. Мы повысим вашу эффективность при меньших затратах! Мы никогда не боимся, что продукция нашей компании будет отставать от других, потому что у нас есть ваша поддержка!".
 
 Ли Миндэ указал на аудиторию. Среди зрителей было около дюжины рабочих в форменной одежде Машиностроительной компании. Режиссер сразу же развернул камеру на зрителей.
 
 Кровь пролилась в голову Сюй Ипэн, когда он увидел, что рабочие встали и подняли плакаты!
 
 Кто, чёрт возьми, научил их этому?! Это специальная программа видеонаблюдения. Это не ежегодный ужин вашей компании! Почему ты до сих пор кричишь "привет"?!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/841652
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      "Машиностроительная компания Бинг-Сити, двигаясь вперед, двигаясь из Азии в мир!".
 
 В машиностроительной компании работало 16 сотрудников. Они высоко над головой поднимали плакаты и громко выкрикивали свои лозунги. Не только Сюй Ипэн был шокирован. Остальная аудитория тоже была шокирована. Ведущий даже забыл, что должен был сказать. Режиссер был настолько шокирован, что забыл поменять камеру и дал этим рабочим в общей сложности 5 секунд съемок!
 
 "Снято". Быстрее режьте. Переключи на ведущего!" Сюй Ипэн рычал на режиссера.
 
 Ли Миндэ с гордостью сказал: "Конечно. Наша машиностроительная компания обладает самыми передовыми технологиями в Китае. Не только в сельскохозяйственной технике. Наши мотоциклы также являются самыми популярными мотоциклами в городах. В этом году мы будем представлять седанные автомобили. Приглашаю всех прийти и купить наши новые машины!".
 
 Хозяин был в шоке. Это была церемония награждения. Почему вы рекламируете свою компанию? Вы победитель в категории "Сельское хозяйство", и почему вы говорите о мотоциклах и автомобилях?
 
 "Спасибо, менеджер Ли за вашу речь". Далее, давайте насладимся следующим выступлением........"
 
 Когда ведущий спустился со сцены, он увидел, как Сюй Ипэн сердито бросился к нему: "Что ты сейчас делаешь? Почему ты позволил ему рекламировать свою компанию и продукцию?"
 
 Хозяин чувствовал себя невиновным: "Директор Сюй, который ожидал, что он скажет все эти слова. Ты не можешь просто убрать эту часть?"
 
 "Мы поговорим об этом позже. Будьте начеку! Не паникуйте и будьте готовы к худшему."
 
 Сердце хозяина пропустило биение: "Режиссер Сюй, пожалуйста, не пугайте меня. Ты хочешь сказать, что все равно будет еще больше людей, которые будут кричать приветствия и лозунги?"
 
 "Надеюсь, что нет, но вы должны быть готовы". Не испортите свои сценарии!" Сюй Ипэн похлопал хозяина по плечам и вздохнул.
 
 "Далее мы объявим номинантов на индивидуальные награды в категории "Сельское хозяйство". Профессор Северного аграрного университета, ведущий консультант фабрики по переработке пищевых продуктов Тай Хуа, Су Мингруй!".
 
 Многие люди хмурились. Почему это снова люди фабрики по переработке пищевых продуктов Тай Хуа? На этот раз консультант?
 
 В видеоклипе снова показана свиноферма. Но на этот раз человек на видео был другим. Это был профессор Су. Вскоре зрители поняли, что эта свиноферма очень высокотехнологична. Большинство рутинных работ, таких как кормление, уборка свинарника, были автоматическими. Свиней можно так выращивать?
 
 Режиссер переключил камеру на зрителей. Под "предвкушением" ведущего и режиссёра они не разочаровались. Плакаты для свинофермы Тиан Пенг были подняты снова. На этот раз рабочие выкрикивали лозунги. Громче, чем "Машиностроительная компания"!
 
 Сюй Ипэн сходила с ума. Он чувствовал, что это черная метка на протяжении всей его карьеры. Он думал, что ему повезло получить шанс стать главным директором этой программы. Может быть, через несколько лет он получит шанс стать главным режиссером Гала-вечера весеннего фестиваля. Это будет повышение по службе и прибавка к зарплате.
 
 Но он не ожидал, что не сможет принять много решений на этой церемонии награждения. Даже тот парень, Фэн Ю, имел поддержку заместителя начальника станции Цзя. Ему всё равно нужно было забрать билеты, которые он раздавал в обмен на одолжения. Затем эти билеты были разданы рабочим.
 
 Это был не конец. Во время репетиций, этот Фэн Юй все еще указывал на всевозможные проблемы, например, сценарий хозяина, у него были проблемы, режиссер неправильно переключил камеры, и даже хотел поставить увлажнители поверх каждого круглого стола!
 
 Фэн Юй также предоставил дополнительное эфирное время некоторым представителям и рабочим. Это было прекрасно. Сюй Ипэн все еще мог выдержать это. Но во что были одеты эти рабочие?
 
 Форма была в порядке. Но какого чёрта они носят защитные шлемы? Думаешь, теперь они работают на своих фабриках? Это место проведения гала-представления камер видеонаблюдения. Нет необходимости в защитных касках!
 
 Когда камеры панорамировали на зрителей, все могли видеть эти поразительные синие униформы и красные шлемы!
 
 Сюй Ипэн изо всех сил старался вынести все это, он хотел снять хорошую программу. Но теперь все пропало. Не только рабочие принесли плакаты, они даже кричали аплодисменты и лозунги. Когда они выкрикивали свои лозунги, все зрители в прямом эфире повернулись к ним. Это было ясно видно на камерах.
 
 Эта запись все еще может быть использована? Это должно быть вырезано. Но у этой записи был широкий угол. Если он вырежет эти части, у него не будет достаточно видеозаписей. Если он заменит эту часть на другие кадры, то будет казаться, что он нацелился на несколько компаний. Телезрители будут удивлены, почему работники некоторых компаний получили эфирное время, а те немногие - нет?
 
 Особенно эти победители, их работники, должны быть запечатлены на камеру тоже. Кроме того, что Ли Миндэ по-прежнему общался со своими работниками, пока они были на сцене! Это программа видеонаблюдения. Я главный режиссёр. Кто разрешил вам общаться со зрителями? Разве ваши работники не знают правил?!
 
 Сюй Ипэн сожалеет, что согласился показать живую аудиторию на камеру. Во время репетиций зрителей не было, и у них не было лишних кадров живой аудитории. Что он еще может сделать?
 
 Сюй Ипэн не знает, что подумают его высшие чины, когда увидят эту программу. Как бы они оценили эту программу? Чем больше он думает об этом, тем больше он чувствует себя подавленным.
 
 ……
 
 "Далее мы объявим номинантов в категории "Потребительские товары". Торговая компания Тай Хуа".
 
 Тай Хуа? Почему это опять Тай Хуа? Нужно ли всем китайским компаниям использовать этот иероглиф Хуа? Почему ты не можешь называть себя компанией Тай Ся?
 
 У Чжиган стоял перед камерой. Перед ним был недавно выпущенный Супер Вентилятор.
 
 "Наша компания "Тай Хуа Трейдинг" сосредоточена на разработке новой инновационной бытовой техники. Этот супер-вентилятор, стоящий передо мной, не только имеет характеристики нашего традиционного безлопастного вентилятора, но и является увлажнителем воздуха". Мы включили в него много новых функций, таких как обогрев, стерилизация, осушение, ароматизатор и т.д.". Это будет многофункциональный продукт. Этот продукт очень популярен за рубежом. Вы можете найти его почти в каждом крупном универмаге в городах. У нас сейчас также проходит промоакция!"
 
 У Чжиган говорил, как ведущий этих телепередач по магазинам. Фэн Юй был очень доволен его выступлением.
 
 Чтобы снять это видео, Фэн Юй позвонил У Чжигану в Пекин и целый день тренировал его.
 
 Сюй Ипэн прикрыл его лицо ладонью и упал на стул. Это был 30-секундный клип, подготовленный Фэн Юем? Мы договорились, что в клипе будут показаны причины, по которым компания стала одной из номинантов. Кто просил вас сделать из него рекламу?! Кто снял этот клип? Я хочу задушить его!
 
 Сюй Ипэн знал, что эта торговая компания Тай Хуа получит эту награду.
 
 О нет. Рабочие среди зрителей создадут проблемы позже. Что это за церемония награждения? Комедия? Скоро меня понизят в звании.... Я буду рад, если в будущем смогу стать режиссером документального фильма.........
 
 Фэн Ю, я убью тебя!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/842946
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      "Бытовая техника от ветра и дождя, техника, которая изменит вашу жизнь!".
 
 Когда сотрудники компании "Тай Хуа Трейдинг" подняли свои плакаты и выкрикивали свои лозунги, "Сюй Ипэн" замолчал.
 
 Остальные зрители повернулись и посмотрели на сотрудников компании Тай Хуа. Сотрудники отдела торговли Тай Хуа не чувствовали себя неловко и не стеснялись. Вместо этого они с гордостью посмотрели на свои лица.
 
 Все вы представители вашей компании? Все сотрудники нашей компании Тай Хуа Трейдинг здесь!
 
 Все вы пришли посмотреть прямую трансляцию церемонии награждения и не получили оплату? Мы все еще получаем зарплату за то, что находимся здесь, и у нас все еще есть бонус!
 
 Все вы приехали сюда на поезде? Мы прилетели сюда на самолете!
 
 Все вы останавливаетесь в этих обычных отелях и питаетесь каждый день? Мы все остановились в пятизвездочном отеле и питаемся в Quanjude. Наш босс платит за все. Даже когда мы не можем закончить еду, мы также имеем право приносить остатки еды домой!
 
 Все вы одеты в обычную одежду или униформу? Мы все в фирменных костюмах и кожаных туфлях.
 
 Сколько вы все зарабатываете в месяц? У вас есть бонусы? Наши зарплаты не только выше, чем в среднем по стране, но и мы можем заявить о своих расходах на пейджер. Начиная со следующего года, каждый из нас даже может заявить о затратах на бензин для наших мотоциклов. У какой компании есть льготы, которые могут нам подойти?
 
 Мы - сотрудники компании Тай Хуа Трейдинг, и мы гордимся этим!
 
 Более того, что не так с нашим лозунгом? Мы используем технологии, чтобы изменить жизнь людей! Менеджер Фэн сказал, что специальным бонусом на этот год станет Супер Фэн каждый. Рыночная стоимость этого фаната составляет несколько тысяч юаней! В Лунный Новый Год мы все еще будем получать красные пакеты, цыплят, уток, рыб и мясо. Наши семьи даже не смогут доесть всю эту еду за месяц!
 
 Социальное обеспечение Тай Хуа Трейдинг было слишком хорошим. Менеджер Фэн сказал, что другие могут только завидовать им, и ни одна другая компания не может быть лучше них!
 
 Когда Тай Хуа Трейдинг У Чжиган поднялся на сцену, чтобы получить награду, он процитировал сценарий, написанный Фэн Юем: "Спасибо правительству города Бин за их поддержку и помощь". Я также хотел бы поблагодарить авиационный завод города Бин, автозавод города Бин, пекинскую компанию YADU за их поддержку. Я хотел бы поблагодарить господина Фэн Синтай и госпожу Мд. Чжан Мухуа. Я хотел бы поблагодарить господина Ли Шицзяна и госпожу Фэн Данинг. Технологии должны использоваться для улучшения нашей повседневной жизни. Мы, компания "Тай Хуа Трейдинг", добились этого. Я верю, что все вы тоже можете это сделать. Давайте использовать технологии, чтобы изменить нашу жизнь и наше будущее"!
 
 Когда он закончил свою речь, зрители захотели повеселиться. Наибольший восторг вызвали Фэн Синтай и Чжан Мухуа. Их поблагодарили! Ли Шицян и его жена не присутствовали. Ли Шицян временно помогал ухаживать за торговлей Тай Хуа.
 
 Руководители и профессора нескольких компаний задумались над тем, что сказал У Чжиган. Технологии должны использоваться для улучшения нашей повседневной жизни!
 
 Правительственные чиновники смотрели друг на друга и кивали головой. Эта торговля Тай Хуа была права!
 
 Сюй Ипэн посмотрел номинантов в остальных категориях. Не было других компаний, которые начинали бы с Тай Хуа. Больше не должно быть ни плакатов, ни приветствий.
 
 Но "Сюй Ипэн" не ожидала, что автозавод в Бин Сити сделает это снова.
 
 "Автозавод в Бин-Сити, стремится быть лучшим!"
 
 Черт, еще одна компания Бинг Сити. Все эти компании Бинг Сити обсуждали заранее? Все они были одеты в одну и ту же одежду, носили плакаты и кричали "привет". Что они делали?!
 
 Сюй Ипэн должен доложить об этом лидерам. Эти люди должны быть наказаны. Это видеонаблюдение, а не город Бин! Им не позволено делать то, что они хотят!
 
 ……
 
 Ли На и остальные посмотрели на Фэн Ю. Нет нужды говорить, что все это должно быть связано с Фэн Ю. Никто больше не стал бы делать таких вещей!
 
 С того момента, как они вошли в зал, они увидели увлажнитель на каждом столе. Они знали, что это, должно быть, идея Фэн Ю. Только что Фэн Юй начал аплодировать. Как Фэн Ю мог не иметь к этому отношения?
 
 Но все они также заметили кое-что странное. Лозунги Моторного и Авиационного заводов были очень традиционными. В то время как Машиностроительная компания и компании Тай Хуа были очень инновационны.
 
 Особенно, когда они услышали "Облака думают о хорошей одежде, цветы думают о цветении". Свиньи думают, что если они растолстеют, а мужчины думают, что они прославятся", - смеялись все зрители.
 
 Все они чувствовали, что эта свиноферма была слишком странной, и у нее было странное название, Tian Peng Pig Farm. Но никто из них не заметил, что они бессознательно вспомнили название этой свиноводческой фермы!
 
 Это то, чего хотел Фэн Ю. Эта церемония награждения будет записана на VCD и бесплатно вручена вместе с игроками Wind and Rain VCD. Когда игроки VCD войдут в дома всех желающих, эта реклама также протянет им руку помощи. Самое главное, что это было бесплатно.
 
 Когда Фэн Юй уведомил моторный и авиационный завод, Ли Шию и Хоу Хайтао колебались. Но Фэн Юй сказал им, что это была возможность показать всей нации культуру работы их фабрики. Они бы пожалели, если бы упустили эту возможность.
 
 Когда Ли Сийоу и Хоу Хайтао увидели, как люди из Машиностроительной компании и Тай Хуа Трейдинг готовят свои плакаты и приветствия, они сразу же организовали своих сотрудников для того, чтобы они сделали то же самое. Хотя они не знают, разрешено ли им это делать, если бы все делали одно и то же, они не должны попадать в неприятности. Кроме того, Фэн Юй упомянул, что у него есть большой авторитет для этой церемонии. Поскольку Фэн Юй сказал, что они не попадут в неприятности, то все должно быть в порядке. Фэн Юй не стал бы им врать.
 
 Но они отказались использовать лозунги, которые предлагал Фэн Юй. Какие это были лозунги? Авиационная фабрика в Бинг-Сити, парящая в небе, авиационная фабрика в Бинг-Сити, летающая среди облаков. Моторная фабрика Бинг-Сити, номер один в генераторах.
 
 Эти лозунги были больше похожи на детские песни. К тому же, они были слишком высокомерны. Как они могут выкрикивать такие лозунги? Их бы посмеялись другие компании, если бы показали их по телевизору.
 
 Фэн Юй мог только вздохнуть и отказаться от них. Эти люди не знают, что лозунги должны быть как можно более простыми и легко запоминающимися. Таким образом, люди будут помнить и распространяться. Во всяком случае, эти две фабрики были государственными предприятиями. Им не нужно беспокоиться о своих продажах. Так как вы оба не были готовы принять мои предложения, пусть будет так. В любом случае, мои предприятия должны использовать эти лозунги, чтобы весь народ нас запомнил!
 
 ……
 
 "Первый номинант на первую церемонию вручения наград за вклад в бизнес, категория "Продукты здравоохранения", компания "Лехаха" из Ханчжоу".
 
 "Пей Лехаха, ужин будет вкуснее!" Проектор показал видеоклип Лехахи. Группа маленьких детей держала бутылочку "Лехахи" и вместе выкрикивала свой лозунг.
 
 Когда камера переключилась на зрителей, все сотрудники Lehaha закричали один, два, три и встали. Они подняли огромный вырез из мультяшного персонажа. Этот мультяшный персонаж был их фирменным знаком.
 
 Сюй Ипэн услышал, как рабочие выкрикивали через наушники свой лозунг: "Пей Лехаха, ужин будет вкуснее!". Он бросил наушники на пол в гневе!
 
 Почему эта Лехаха тоже присоединилась к этой ерунде? Это была компания из южных провинций. Какое отношение это имеет к Фэн Ю? Почему они копировали компании Фэн Ю?
 
 Сюй Ипэн думала, что больше не будет компаний из северо-восточных регионов, и таких больше не будет. Но эта вырезка Ляхи была самой большой! Они планировали это до церемонии!
 
 Сюй Ипэн была безумна. Он поклялся, что не будет руководить этой программой в следующем году, даже если вышестоящие не накажут его!
 
 Один из китайских топ-директоров и главный директор этой церемонии награждения вот-вот рухнет от своего гнева!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/844298

    
  





  Экстраординарный гений Глава 359 - Встреча с родственниками?


  

    
      Церемония награждения завершилась, аудитория медленно встала и ушла. Их руки болели от аплодисментов. Но они хотели продолжить хлопать. Они очень любят это шоу. Все исполнители были лучшими знаменитостями, и это была также церемония награждения. Их труппы получали признание за их тяжёлую работу. Кроме того, их снимали камеры.
 
 Сюй Ипэн услышал аплодисменты зрителей и немного расслабился. Возможно, сегодняшняя церемония прошла успешно. Аплодисменты кажутся громче, чем на гала-вечере весеннего фестиваля.
 
 Но когда Сюй Ипэн посмотрел на монитор, он чуть не упал в обморок. Что эти люди делают? Почему они до сих пор поднимают свои плакаты? Что они пытаются сделать?
 
 Фэн Юй и его друзья стояли у входа и ждали его родителей.
 
 "Папа, мама, пойдёмте ужинать".
 
 Фэн Синтай и Чжан Мухуа видели, как их сын стоял со своими друзьями. Но они заметили позиции Фэн Юя и его друзей и обменялись взглядами. Они знали, что что-то не так.
 
 Фэн Юй был с 5 другими друзьями. Фэн Юй никогда не ожидал, что у Лю Кун будет девушка!
 
 Хм....... Девушка Лю Кун была лучшей студенткой на его факультете. Оба они познакомились во время клуба по хобби в их университете и обнаружили, что они оба из северо-восточных регионов. Затем они оба ввязались в спор по поводу решения математической проблемы. В конце концов, они оба были правы. Только они использовали разные методы для решения проблемы.
 
 Точно так же, эта лучшая ученица начала посещать библиотеку вместе с Лю Кунь, и в итоге они оказались вместе.
 
 Когда Фэн Ю узнал об этом, у него чуть челюсти не упали! Клуб математического хобби? Что это, черт возьми, было? Они оба собрались вместе из-за проблемы с математикой? Фэн Ю мог только вздыхать. Он не мог понять мир лучших студентов!
 
 Так что 3 пары отправились вместе смотреть прямую запись церемонии награждения. Когда Фэн Синтай и Чжан Мухуа увидели их, они сразу поняли, что Фэн Юй и Ли На - пара!
 
 ……
 
 В ресторане с бараньими хот-догами все сели и заказали много еды.
 
 Как обычно, Вэнь Дунчжун начал есть так, как будто годами проголодался. А также потому, что он был знаком с родителями Фэн Юя. Он много раз обедал в доме Фэн Юя, а Чжан Мухуа даже похвалил его за хороший аппетит.
 
 Фэн Синтай вдруг вспомнил, что этот Ли На учился в одной школе с Фэн Ю. Во время каникул они вместе вернулись в район. В то время он почувствовал, что что-то не так.
 
 Особенно сегодня Фэн Синтай приехал в Пекин вместе с У Чжиганом и остальными. Фэн Юй купил квартиру в Пекине, но все равно договорился с родителями о том, чтобы они остановились в гостинице. Почему он не привез родителей в свою квартиру?
 
 Фэн Юй явно что-то скрывал!
 
 "Ли На, в какой школе ты учишься?" Фэн Синтай спрашивал.
 
 "Я сейчас учусь в Пекинском педагогическом университете". Я учу английский". Ли На покраснела и ответила.
 
 Она почувствовала, что ее видели насквозь. Это был первый раз, когда она ела с родителями Фэн Ю. Ей было неловко. Можно ли это рассматривать как встречу с её будущими родственниками?
 
 Ли На встретила Аарона Квока ранее в тот день. Фэн Ю привел её за кулисы и сфотографировал вместе со своим кумиром. Она была взволнована весь день. Но теперь она нервничала и взволнована.
 
 "Значит, в будущем ты будешь учителем? Быть учителем - это хорошо. Учителя будут хорошо воспитывать детей". Фэн Синтай улыбнулся счастливо.
 
 Пекинский педагогический университет. Ли На и Фэн Юй были не из одного университета. Фэн Юй всё ещё приводил её на церемонию награждения. Должно быть что-то происходит между ними обоими.
 
 Чжан Мухуа ущипнул ее мужа под столом. О чем он говорил? Что воспитывает детей? Он даже не умеет задавать вопросы.
 
 "Ли На", кто еще в твоей семье? Где ты собираешься работать в будущем?" Чжан Мухуа продолжил "допрос".
 
 Фэн Юй кашлял. Вэнь Дунчжун все еще копался в тарелках ягненка. Он сам закончил 4 большие тарелки нарезанной баранины!
 
 Перед церемонией награждения, что я поручил тебе сделать? Что ты мне обещал? Теперь ты только и делал, что ел!
 
 Фэн Ю ступил на ногу Вэнь Дунчжуна под стол. Я попросил тебя прервать разговор, когда я кашлянул. Ты забыл, что наш сигнал - кашель?
 
 Вэнь Дунчжун наслаждался едой, когда Фэн Ю наступил ему на ногу. Он чуть не закричал. Когда он увидел злой взгляд Фэн Ю, он вспомнил, что обещал Фэн Ю раньше.
 
 Вэнь Дунчжун спокойно посмотрел на Фэн Юя и встал: "Дядя Фэн, что ты не ешь? Ты не любишь есть баранину? Тогда передай мне тарелку ягнёнка перед собой!"
 
 Фэн Юй опустил голову и прикрыл лицо ладонью. Чёрт. Это было лучшее, на что ты способен?
 
 Чжан Хань чувствовал себя смущённым. Она продолжала тянуть за рукава Вэнь Дунчжуна. Даже когда они были знакомы, это считалось очень грубым. Более того, девушка Лю Кун встретила их в первый раз. Такое смущение.
 
 Фэн Синтай всё ещё хотел задать Ли На несколько вопросов, когда услышал Вэнь Дунчжуня. Он посмотрел на тарелку с кусочками баранины перед собой, а затем посмотрел на пустые тарелки перед Вэнь Дунчжуном. Он неохотно передает тарелку с кусочками ягненка Вэнь Дунчжуну. Этот ребёнок из семьи Вэнь действительно может есть. Неудивительно, что он был таким высоким и сильным!
 
 Фэн Синтай обратился к Ли На и захотел задать еще несколько вопросов, когда Вэнь Дунчжун снова встал: "Тётя Чжан, передай мне тарелку дыни."
 
 Следующие 5 минут все смотрели на родителей Фэн Юя, передавая тарелки с блюдами Вэнь Дунчжуну. Вэнь Дунчжун пожирает тарелки за тарелками. У него действительно хороший аппетит.
 
 Хотя блюда в горячем ресторане не были большими порциями, их все равно было много. Вэнь Дунчжун уже много ел, прежде чем попросить тарелки перед Фэн Синтай. Тем не менее, он даже мог все доесть.
 
 Когда Вэнь Дунчжун встал в седьмой раз, Фэн Синтай и Чжан Мухуа посмотрели друг на друга. Чего хочет этот Дунчжун? Перед ними осталась только тарелка капусты. Вэнь Дунчжунь хочет забрать оставшуюся тарелку? Они оба только начали есть!
 
 Вэн Дончжун внезапно закричал: Сяо Юй, этот ресторан закрывается? Дядя Фэн, тётя Чжан, вы оба переполнены?"
 
 Фэн Синтай чуть не вырвало кровь. Он съел только кусок баранины, прежде чем Вэнь Дунчжун начал просить блюда перед ним!
 
 Фэн Юй тайно дал Вэнь Дунчжуну большой палец вверх. Умно. Очень умно. Его родители не смогли допросить Ли На.
 
 "Официант, дайте нам ещё 4 тарелки баранины и немного дынь, лапши, грибов и т.д." Фэн Юй кричал.
 
 "Папа, мама, сначала поешьте что-нибудь". Потом поболтаем".
 
 Когда блюда были поданы, Вэнь Дунчжунь уже был полон и стал служить. Он начал готовить и подавать еду от горячей точки до остального. В основном он обслуживал Фэн Синтай и Чжан Мухуа. Он продолжал подавать им еду, чтобы они не разговаривали.
 
 Этот метод все еще был эффективным. Вэнь Дунчжунь успешно помешал родителям Фэн Юя задавать вопросы Ли На.
 
 "Такси здесь. Дунчжун, помоги мне отправить родителей обратно в отель. Я тоже забронировал для тебя номер. Я отправлю Лю Кун и остальных обратно в их школу. Папа, мама, я буду искать вас завтра днём. Хорошо отдохни".
 
 Фэн Юй не только отправил своих родителей обратно, но и помог Вэнь Дунчжуну. Я устроил эту возможность для тебя, остальное - для тебя!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/845565

    
  





  Экстраординарный гений Глава 360 - Это была единственная пригодная для использования версия?


  

    
      Фэн Юй послал Лю Кунь и его девушку в их общежитие. Но было уже поздно, и двери были заперты. Фэн Юй сразу намекнул Лю Кунь. Чего ты ждешь? Это была лучшая отговорка, чтобы привести свою девушку в отель!
 
 Несмотря на то, что Лю Кунь был ботаником, он не был настолько глуп, чтобы отказаться от этой возможности. Фэн Юй тайно передал Лю Кун записку в 100 юаней. Персонал на стойке регистрации тоже был умён: "У нас остался только один номер"!
 
 Фэн Юй похлопал Лю Кунь по спине и налево.
 
 Было очень поздно, и Ли На может вернуться только в квартиру Фэн Ю. Фэн Юй сказал Ли На, что его родители произвели на неё хорошее впечатление, а затем они провели прекрасную ночь вместе.
 
 На следующее утро Фэн Юй отправил Ли На обратно в свой университет.
 
 После утреннего урока Фэн Юй поехал к родителям и заметил, что родители уже собрали свой багаж. Их рейс обратно в Бин-Сити был во второй половине дня.
 
 "Мама, папа, почему бы вам не остаться ещё на пару дней? Возвращайся с У Чжиганом и остальное после Нового года".
 
 "Нет. Мы были в Пекине в прошлом году. Здесь нет мест, которые мы хотели бы посетить. Сначала я вернусь домой с твоей мамой. Когда ты вернешься домой во время зимних каникул?"
 
 За эти несколько лет, время, которое Фэн Юй проводит дома во время школьных каникул, становилось все меньше. Чжан Мухуа ворчал по этому поводу.
 
 "Мне нужно посетить Москву во время предстоящих зимних каникул". После распада Советского Союза там произошли некоторые изменения в моем бизнесе. Мне нужно съездить туда на несколько дней. Не волнуйся. Я вернусь домой до конца января".
 
 "Хорошо. Не забудь позаботиться о себе и о других". Фэн Синтай похлопал Фэн Юя по спине. Он был доволен своим сыном. Как будто поросёнок, которого он воспитывает, вырос и готов к размножению.
 
 Фэн Юй потер его нос: "Папа, мама, давайте сначала пообедаем". После обеда я отправлю тебя в аэропорт".
 
 Похоже, мама и папа не возражают против его отношений с Ли На. С семейным статусом Фэн Юя у них не так уж много ожиданий от невестки. Также было трудно найти девушку, чьё семейное положение совпадает с их. До тех пор, пока девочка из типичной семьи, они могут смириться. Они были вполне довольны Ли На, когда познакомились с ней вчера вечером.
 
 После обеда родители Фэн Ю взяли такси до аэропорта. Родители заставили Фэн Ю вернуться в школу. Родители не хотят, чтобы он вёл себя как в школе, постоянно пропуская уроки.
 
 ……
 
 Продюсеры новогоднего праздничного ужина были заняты. Эта программа должна была выйти в эфир в новогодний день, а на монтаж фильма у них было всего два дня.
 
 Сотрудники заметили критическую проблему. Они записали репетицию, но одежда ведущего отличалась от реальной ночи!
 
 Это означает, что большинство записей репетиции нельзя использовать. Все записи, которые показывали хозяина, были бесполезны. Некоторые исполнители и номинанты также были одеты в повседневную одежду. Вчера вечером продюсерская группа не заметила этой мелкой детали.
 
 Когда Сюй Ипэн просматривал записи, он заметил, что во время репетиций номинанты, которые были одеты в повседневную одежду, все были из Бин-Сити! Должно быть, они это замышляли. Они хотят помешать ему использовать записи с репетиций!
 
 Если он не может использовать записи с репетиций, то они могут редактировать только записи с прошлой ночи. Но только позже продюсерская группа заметила, что вчерашняя запись была действительно хорошо спланирована.
 
 От начала и до конца, это было ровно 3 часа и 2 минуты. Они объявили, что продолжительность этой программы составит 3 часа!
 
 Это означает, что они могут урезать только 2 минуты съемок. Это было прекрасно, даже если они ничего не вырезали. Система видеонаблюдения зарезервировала для них 10 минут на случай любого перерыва.
 
 Видеоредактор посмотрел на Сюй Ипэн: "Режиссер Сюй, нам все еще нужно редактировать эту запись? Я думаю, мы можем просто использовать ее".
 
 Сюй Ипэн был в ярости: "Как мы можем просто использовать эту запись? Как эти плакаты и приветствия могут быть показаны телезрителям? Отредактируйте эти части. Обратите внимание на общую продолжительность, и редактирование должно быть гладким. Эти приветствия должны быть удалены!"
 
 Видеоредактор сделал грубую оценку и посмотрел на Сюй Ипэн: "Режиссер Сюй, если мы удалим эти кадры, нам не хватит как минимум 10 минут".
 
 Сюй Ипэн дрожала. Как так получилось? О, мы можем использовать записи с других камер. С этими записями не должно быть проблем.
 
 Но когда Сюй Ипэн посмотрел записи с других камер, он обнаружил, что не может использовать эти записи, если не удалит все записи с авиационной фабрики Бин Сити, Тай Хуа Трейдинг и остальных компаний Бин Сити. Таким образом, похоже, что камеры видеонаблюдения нацелены на эти компании. Кроме того, победители, которые были из Бинг-Сити, намеренно медленно вышли на сцену. Сюй Ипэн не может показать им, как они идут 30 секунд до сцены! Это означало, что он отдавал предпочтение этим немногим людям.
 
 Высшее руководство приняло постановление, запрещающее им предоставлять преференции отдельным лицам. Эту запись нельзя использовать! Более того, было бы слишком скучно показывать кого-то, идущего к сцене.
 
 Сюй Ипэн схватил его за волосы. Он не знает, что делать. Он думал, что хорошо контролировал время записи церемонии награждения, и это должно быть хорошо. Но сейчас он так не думает. Он не мог отредактировать части с этими компаниями из Бинг-Сити. Почему он не попросил ведущего говорить больше и продлить время?
 
 Все это случилось из-за Фэн Ю.
 
 Фэн Ю давал красные пакеты режиссёрам, операторам, ведущим и редакторам. Он сказал им, что эти красные пакеты были от ассоциации, чтобы вознаградить их за их тяжёлый труд.
 
 После принятия красных пакетов от Фэн Юя, эти сотрудники, как правило, следуют просьбам Фэн Юя. Кроме того, эти сотрудники видели заместителя начальника станции видеонаблюдения Цзя, который сказал Сюй Ипэн уважать решения организаторов. Камеры видеонаблюдения только помогали ассоциации в записи этой программы!
 
 Кто организатор? Фэн Юй был главным организатором!
 
 Также Фэн Юй не выдвигал необоснованных требований. Он только попросил их проследить за кратким изложением программы. Его единственной просьбой было, чтобы переключение камер было быстрым и точным. Хозяин должен дать победителям больше времени для их выступлений, а редактор должен следить за тем, чтобы видео не редактировалось слишком много. Не может быть слишком много изменений. Особенно это касается видеозаписей зрителей и победителей. В конце концов, это была церемония награждения.
 
 Перед началом записи Фэн Юй прислал ведущему комплект нового костюма. Он сказал ведущему, что этот костюм был спонсирован. Новый костюм действительно был красивее, чем костюм, который носила ведущая во время репетиции.
 
 Поэтому хозяин переоделся в новый костюм. Многие исполнители также получили новые костюмы. Это вызвало различия между фактическими и репетиционными записями!
 
 Фэн Юй был доволен. Даже если это была записанная программа, он также мог заставить CCTV транслировать программу так, как он хотел. Если только Сюй Ипэн не осмелится использовать все записи репетиций. Но Фэн Юй все равно мог бы воспользоваться своим статусом организатора и придумать оправдание, сказав, что выступления во время репетиций не должны были быть равными, чтобы заставить CCTV изменить это!
 
 Не смотря ни на что, транслируемая программа должна соответствовать тому, чего хочет Фэн Юй! Фэн Юй не был режиссёром, но режиссёры должны слушать Фэн Юй!
 
 Сюй Ипэн вздохнул. Теперь он ничего не мог поделать, кроме как показать своим вышестоящим реальные и репетиционные записи. Это будет решать высшее руководство. Он смирился со своей судьбой............
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/847645

    
  





  Экстраординарный гений Глава 361 - Сбор.


  

    
      "Проснись, проснись". Уже почти 7!" Тиан Лей кричал в центре общежития.
 
 Сегодня был важный день для них. Они не собирались праздновать Новый год. Фэн Юй помог им организовать встречу с группой студенток из Пекинского педагогического университета!
 
 Кроме Фэн Юя, все остальные его соседи по комнате были холостяками. Даже у этого Тянь Лэя нет девушки.
 
 "Поторопись, умойся и позавтракай. Сегодня нельзя опаздывать! Мы все должны учиться у Лао Си (номер 4 в их комнате, со ссылкой на Фэн Ю. Они оценили себя в соответствии со своим возрастом). Мы должны найти подружку пораньше. Мы не должны быть холостыми, когда закончим школу!" Тиан Лей кричал и хлопал, как те тренеры, которые болели за свою легкую атлетику.
 
 Удивительно, но метод Тянь Лэя был очень полезен. Все они поспешили встать и бросились в туалет.
 
 Потому что людей было много, Фэн Юй не водил. Он поехал на общественном автобусе с остальными в зоопарк. Они подождали около 10 минут у входа и увидели 8 красивых дам, идущих к ним. Не только Фэн Ю и его соседи по комнате, но и многие прохожие были очарованы этими милыми дамами.
 
 "Позвольте представить. Это старший брат нашего общежития. Он также является нашим классным руководителем. Это Тянь Лэй из Пекина. Это..."
 
 Фэн Юй был безмолвен, когда смотрел на своих соседей, особенно на Тянь Лэя. Он был слишком взволнован до того, как они пришли сюда, но теперь он даже не осмеливается пожать руку девушкам! Трус!
 
 "Я купил билеты. Давай зайдем и повеселимся". Фэн Юй размахивал кучей билетов в своих руках. Довольно долго он стоял у входа.
 
 Фэн Ю и Ли На шли вместе, рука об руку. Оба тайно смотрели на остальных. Они хотели узнать, может ли кто-нибудь из их друзей сойтись с противоположным полом.
 
 Фэн Ю покачал головой. Почему они все были так сдержанны? Это было собрание и шанс для тебя узнать больше друзей. Все его соседи должны ухватиться за эту возможность. Хотя в Пекине было много студенток, как их можно сравнить с качеством девушек в Пекинском педагогическом университете? Даже самая красивая девушка в их классе не может сравниться с самой уродливой девушкой из общежития Ли На!
 
 "О, смотрите, это лебедь! Впервые вижу лебедя так близко!" Одна из девушек закричала взволнованно.
 
 Тиан Лей подошел и сказал громко: "Лебедь - это вид птицы. Один из немногих видов плавающих птиц. Они живут группами рядом с озерами и болотами. Их основной рацион - водные растения. У лебедей есть только один партнер. Я слышал, что если их друг скончался, другой лебедь тоже умрет!"
 
 "Правда? Ты такой знающий. Неудивительно, что ты в Пекинском университете!" Глаза девушки сверкают.
 
 Фэн Ю тоже был шокирован. Черт, этот Тянь Лей был потрясающим. Он знает о лебедях? Должно быть, он запомнил это до того, как пришел сюда. Это демонстрировало его знания.
 
 Тянь Лей тайно размахивал кулаком. Успех! Он знал, что зоологический модуль, который он взял, когда-нибудь пригодится. Смотреть было полезно!
 
 Тянь Лей приблизился к этой девушке. Он нашел свою цель. Единственное, что осталось, это проверить, есть ли у них обоих химия.
 
 Остальные ребята смотрели друг на друга. Это можно считать знающим? Они также были из Пекинского университета, и если вы хотите поговорить об оценках, у Тянь Лэя были самые низкие оценки среди них!
 
 Остальные начинают демонстрировать все свои знания. Астрономия, история и т.д. Они начали болтать девочкам все, что знают, в надежде привлечь их внимание.
 
 Фэн Юй кивнул. Точно. Как ты можешь стесняться, если хочешь познакомиться с девушками? Ученые также должны демонстрировать свои таланты.
 
 Ли На прикрыла рот и хихикает: "Твои соседи такие интересные. Они даже используют классические цитаты, когда разговаривают. Но все они очень осведомлены".
 
 Фэн Юй указал на павлина недалеко от них: "Понимаешь? Они такие же, как те павлины. Они отчаянно пытаются продемонстрировать свои таланты, чтобы привлечь внимание противоположного пола". Вообще-то, это я был самым талантливым, но я предпочитаю быть низкопрофильным".
 
 "Да, да, да. Ты самый талантливый. Скажи мне научное имя лебедей, которых мы видели раньше."
 
 Фэн Ю: "О, смотрите, сегодня такая хорошая погода. Давайте поторопимся и догоним остальных".
 
 Ли На посмотрел на пасмурное небо. Это считалось хорошей погодой? Если бы она не обещала присутствовать на этом собрании, они бы не выходили из общежития!
 
 Все они наслаждались собой после двух часов. Кроме Тиан Лей, было еще три пары. Они продвигались быстрее, чем ожидал Фэн Ю.
 
 Группа вышла из зоопарка около полудня на обед.
 
 В ресторане Фэн Юй увидел, что все они хотят сидеть отдельно друг от друга, и он покачал головой. Он тут же предложил, чтобы мальчик, девочка, сидел по договорённости. Они заняли два столика, а за одним столиком могли разместиться 8 человек. Те 4 пары, которые подружились, сидели за одним столом, а остальные - за другим. Фэн Юй и Ли На сидели вместе с остальными 6 людьми. Они пытались сблизить их.
 
 Соседи Ли На были готовы прийти на это собрание также из-за некоторых мотивов. В эту эпоху выпускники университета Хуацин и Пекинского университета были востребованы правительством. Худшая работа для этих выпускников была в одном из городов на окраине Пекина. Но выпускники Пекинского педагогического университета в основном направлялись обратно в свои провинции. В Пекине было достаточно преподавателей.
 
 Хотя выпускники были направлены в провинциальные города, их все равно нельзя сравнивать с Пекином. Если бы выпускники Пекинского университета встречались, их партнеры могли бы быть размещены в одном и том же регионе.
 
 Кроме того, все эти мальчики были из Пекинского университета. У них было бы светлое будущее, и правительство выделило бы им дома. Их продвижение по службе также было быстрее, чем у их сверстников. Эти мальчики также считались хорошим уловом.
 
 Тем не менее, пара должна оставаться вместе, пока они не выпустятся!
 
 Фэн Юй сказал им, что он только познакомит их друг с другом. Остальное - их дело. Фэн Ю и Ли На не хотят вмешиваться.
 
 Кроме первого знакомства, Фэн Ю и Ли На не очень много говорили. Во время обеда Фэн Юй только начал разговор на тему, с которой его соседи были знакомы, и позволил им продолжать демонстрировать свои знания.
 
 После обеда они прогулялись некоторое время до Ли На, и её соседи захотели вернуться. Их экзамены были за углом, и им нужно было начать их пересмотр. Ли На также хотела вернуться в свое общежитие. Фэн Ю был разочарован. Он всегда мог отправить её обратно в общежитие завтра утром.
 
 Перед тем, как они расстались, Фэн Юй напомнил девушкам о том, что в этот вечер они должны были посмотреть специальную программу "Гала-ужин в честь Нового года" на канале CCTV.
 
 На обратном пути в общежитие соседи Фэн Юй общались и сравнивали свои достижения. Один из них сказал, что он уже подтвердил свидание с девушкой после их экзаменов. Другой сказал, что он и девушка, с которой он общался, были из одной и той же провинции, и они договорились о том, что после экзаменов вместе поедут на поезде обратно в свой родной город.
 
 Те, кто не сошлись ни с одной девушкой, тянули длинное лицо. Почему эти девушки не интересовались ими?
 
 По их выступлениям ранее, Фэн Юй знал, что никакие собрания не могут помочь этим парням. Они были слишком застенчивы, чтобы разговаривать с девушками. Они ждали, когда эти девушки сделают первый шаг?
 
 Просто ждали, пока твоя семья устроит сватовство. Сватовство больше подходит вам, ребята!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/849310

    
  





  Экстраординарный гений Глава 362 - Трансляция церемонии награждения.


  

    
      Вечером все соседи Фэн Юя отправились в квартиру Фэн Юя смотреть телевизор. Они хотели посмотреть новогодний гала-ужин. Фэн Юй утверждал, что эта программа была самой развлекательной из всех, когда-либо показанных на CCTV.
 
 В начале программы Тянь Лэй и остальные были в восторге.
 
 "Кто эта певица, которая спела вступительную песню? Песня прекрасна!"
 
 Этот Сунь Нань, лучший певец Китая в будущем, до сих пор остается неизвестным певцом. Даже когда он уже выпустил свой альбом, никто не слышал, кто он такой. Но Фэн Юй верил, что после выхода этой программы в эфир многие узнают, кем был Сунь Нан. Его ценность и популярность возрастут в несколько раз.
 
 Фэн Юй "написал" две песни для Сунь Нан и дал ему возможность. Он стал человеком, который помог ему обрести славу. Конечно, это было не бесплатно. Несмотря на то, что сейчас нет ни одного агентства артистов, Сунь Нан подписал 10-летний контракт с компанией "Тай Хуа трейдинг", чтобы быть их представителем. Его гонорары были скудными. 1 миллион юаней в течение 10 лет, и он не был ограничен только ветром и дождем продукции.
 
 В будущем Сунь Нань будет пресс-секретарем Фэн Юя для проигрывателя VCD ветра и дождя. В конце концов, основными потребителями VCD, после того, как он стал популярным, были залы караоке. Также благодаря VCD, популярностью стало пользоваться KTV.
 
 Фэн Юй все прояснил Сунь Нан. Теперь этот контракт может быть выгодным для него. Но через год после этого, Сунь Нан, несомненно, пожалеет. К тому времени каждая семья в Китае знала бы, кто он такой. Его ценность увеличилась бы на несколько складок. Но Фэн Юй объяснил Сунь Нань, что после того, как он станет пресс-секретарем бытовой техники Wind and Rain и проигрывателей VCD, будет больше людей, которые будут слушать его песни и знать его. Это все еще было полезно для него.
 
 Сунь Нань был благодарен Фэн Юю за то, что дал такую возможность неизвестному певцу, как он. Он до сих пор не чувствовал, что им пользуются. После того, как он прославился, он все еще мог одобрять другие продукты. Несмотря на то, что 10 лет было очень долгим, Фэн Юй дал ему 1 миллион юаней авансом. Этот 1 миллион юаней был очень важен для Сунь Нан и его семьи. Это заставило его почувствовать, что вся его тяжелая работа, чтобы стать певцом, стоит того.
 
 С сегодняшнего дня Сунь Нан станет знаменитым. Фэн Юй чувствовал, что Сунь Нан будет приглашен выступить на гала-вечере Весеннего фестиваля в следующем году. Сейчас в Китае не так много поп-певиц.
 
 "Эй, смотри. Почему зрители держат плакаты? Фэн Ю, Ван Лэй, ваша авиационная фабрика в Бин Сити невероятна!" Тиан Лей отказался от большого пальца.
 
 Люди в эту эпоху гордились своим родным городом. Если бы что-то хорошее случилось в их родном городе, они бы тоже гордились.
 
 У Фэн Юя было спокойное выражение, но Ван Лэй поднял подбородок и гордо выглядел. Его отец тоже был рабочим, и Ван Лей гордился этими простыми рабочими!
 
 ……
 
 "Хахаха", "Лысый Чен" и "Чжу Симао" такие смешные. Это основано на реальном инциденте в машиностроительной компании Бинг-Сити?"
 
 "Да. Он был адаптирован под реальный инцидент. Но этот работник больше похож на хорошего парня по сравнению с Лысым Ченом." Фэн Юй пожал плечами.
 
 "Хм, не только зрители держали плакаты, они все еще кричат "привет". Но мы не слышим чёткого приветствия."
 
 В конце концов, Цзюй Ипэн только приглушил приветствие. Его предводители разрешили транслировать сюжеты с плакатами, так что Сюй Ипэн уступил.
 
 Если кто-то из вышестоящих хотел наказать их, то это его лидеры дали зеленый свет. Он не стал бы брать на себя всю вину.
 
 Топ-лидеры видеонаблюдения провели встречу, чтобы обсудить эту запись. Сначала почти все присутствовавшие на собрании возражали против трансляции этой программы. Они чувствовали, что так нельзя делать телепередачу.
 
 Но заместитель начальника станции Цзя сказал, что это было организовано ассоциацией. Это должно было быть для их собственного развлечения. Камеры видеонаблюдения только обеспечивали место проведения и помогали ассоциации. Более того, ассоциация платила за все. Видеонаблюдение также могло принести некоторую прибыль от этой программы. Таким образом, у CCTV было бы больше средств на предстоящий праздничный вечер весеннего фестиваля.
 
 Организаторы были не против, что еще они могут сказать? Кроме того, выступления были захватывающими, и вся программа была очень увлекательной. Лауреаты этих премий также выступили с прекрасными и содержательными благодарственными речами. Их выступления мотивировали бы больше китайцев и позволили бы им поверить, что Китай догонит остальной мир. Это помешало бы китайским талантам уехать в эти западные страны.
 
 Наконец, начальник станции дал зеленый свет. Это была хорошая программа, и только часть, когда хозяин был в оцепенении, должна быть отредактирована, остальное не нужно редактировать. Должны быть показаны видеозаписи зрителей. Это были работники тех номинантов и победителей. Как эти кадры могут быть вырезаны? На сцене для получения премии был только представитель компании. Эта награда принадлежит всем работникам этой организации. Если вы убираете их кадры, это значит, что вы отказываете им в кредите!
 
 Однако, эти приветствия были неуместны. Это повлияло на всю церемонию награждения. Эти приветствия должны быть приглушены перед выходом в эфир. После выхода этой программы в эфир, они ждали отзывов телезрителей, прежде чем решить, будет ли эта программа успешной. Из опыта этих лидеров они знали, что телезрителям это понравится.
 
 ……
 
 "Хахаха, эта свиноферма Тиан Пенг такая забавная. Облака думают о хорошей одежде, цветы думают о цветении. Свиньи думают, что если толстеют, а мужчины думают о том, чтобы прославиться! В этом стихотворении должна быть еще одна строчка. Я не могу вспомнить ее." Одна из телезрителей смеялась перед телевизором.
 
 "Я тоже этого не помню. Эх, ты сегодня в красной одежде". Его друг сказал. (У красного было другое значение по-китайски. 红 = красный цвет или знаменитый)
 
 Телезрители немедленно снимают его красный топ. Но на нем все еще был красный пояс.
 
 ……
 
 "Эх, это безмозглый вентилятор "Ветер и дождь". Мы купили этот вентилятор. Есть новая модель? Супер-вентилятор? Так много функций? Дорогой, может нам сменить новый вентилятор? Наш вентилятор довольно старый. Мы можем использовать старый вентилятор в комнате".
 
 "У этого Супер-вентилятора так много функций. Он должен быть дорогостоящим".
 
 "Не волнуйся. Мы заработали немного денег в этом году. Мы можем себе это позволить, даже если фанат стоит 10 000 юаней!"
 
 ……
 
 "Это сказал представитель компании "Тай Хуа Трейдинг"! Технологии должны использоваться для улучшения жизни каждого. Посмотрите на свой исследовательский центр. Всё, что вы делаете, это исследуете истребители и бомбы. Это всё для войн. Почему ваш исследовательский центр не может сосредоточиться на том, что может улучшить нашу жизнь?" Жена инженера исследовательского центра ворчала.
 
 "Мы делаем это для обороны нашей страны. Продукция этой компании бесполезна". Инженер ответил.
 
 "Что ты имеешь в виду под "бесполезным"? Тогда что могут сделать ваши истребители и бомбы? Мы не воюем сейчас. Для чего вы можете его использовать? Посмотрите, что они делают. Они даже экспортируют свою продукцию и зарабатывают деньги из других стран. Ваш исследовательский центр знает, как покупать вещи только у этих иностранцев!"
 
 Инженеру нечего было сказать. Он думал в своем сердце. Они ошибались? Должны ли они исследовать что-то, что может изменить и улучшить жизнь каждого?
 
 ……
 
 В тот вечер почти все семьи смотрели церемонию награждения. Их не волнуют эти награды. Они только хотели посмотреть спектакли. Те, у кого нет телевизоров, приходили к соседям посмотреть. Время от времени был смех.
 
 Той ночью почти все улицы были пустыми............
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      В эту эпоху не было точных показателей телевизионных рейтингов. Проще говоря, многие места могли принимать каналы CCTV 1 и 2. Люди по-прежнему использовали антенны для приема ТВ-сигналов.
 
 На провинциальных телестанциях редко выходили захватывающие передачи. Можно сказать, что церемония вручения премий достигла почти 100% зрительской аудитории.
 
 Многие знали о том, что эта специальная программа является церемонией награждения, только когда смотрели ее. Но все они все равно наслаждались этой программой.
 
 Победителям и номинантам этих наград позавидовали все. Они смогли показать свои лица по видеонаблюдению. Это значит, что все в Китае знали, кто они такие.
 
 О, именно эти люди внесли значительный вклад в Китай. Индустрия и сельское хозяйство Китая догоняли весь мир. Эти люди были гордостью Китая!
 
 Не выступления и не победители оставили глубоких впечатлений у телезрителей. Это были плакаты и приветствия в прямом эфире.
 
 Телевизионная аудитория не только запомнила лозунги. Они также помнили рабочую форму.
 
 Если бы телезрители оценили группу рабочих в прямом эфире, которая оставила самое глубокое впечатление, то это была бы "Лехаха", и их карикатурный рисунок был бы вырезан. Даже свиноферма Тянь Пэн проиграла им.
 
 Это увеличило продажи Lehaha после этой программы. Дистрибьюторы по всему Китаю позвонили в офис продаж Lehaha, чтобы увеличить свои заказы.
 
 Мало кто может заметить обычную телевизионную рекламу Лехахи. Это произошло потому, что в Китае до сих пор много домохозяйств, в которых нет телевизора дома. Но это была специальная программа CCTV. Те, у кого нет телевизора, приходили к друзьям или родственникам, чтобы посмотреть эту программу.
 
 Дистрибьюторы в разных регионах заметили это и сразу же увеличили свои заказы. В этот период люди искали продукцию Lehaha, и это была лучшая возможность заработать деньги.
 
 В очередной раз Чжун Цинсянь был глубоко впечатлен дальновидностью Фэн Юя. Это произошло потому, что за неделю до этого Фэн Юй попросил Тай Хуа торговать ликвидными добавками Лехаха. Это было сделано для того, чтобы не допустить исчерпания запасов Тай Хуа после того, как он прославился. Фабрика Лехаха теперь работала на полную мощность. Их рабочим приходилось работать в 3 смены, работая 24 часа в сутки, чтобы справиться с внезапным всплеском спроса!
 
 Когда Чжун Цинсянь услышал отчет менеджера по продажам, он пожалел, что не послушал Фэн Юя. Если бы он основал новую фабрику раньше, она бы уже работала.
 
 Но сейчас его фабрика не справляется со спросом. Им пришлось перестать принимать заказы. Это было похоже на деньги, вылетающие из его руки. Строительство новой фабрики должно быть завершено в ближайшее время, и она должна быть введена в эксплуатацию после Лунного Нового Года. Все станки новой фабрики были заказаны в Советском Союзе Фэн Ю.
 
 ……
 
 Ли Миндэ позвонил Фэн Ю, чтобы сообщить ему хорошие новости. Машиностроительная компания получила много заказов на свою сельскохозяйственную технику. В этом году прибыль по меньшей мере на 30% больше, чем они предполагали ранее. Теперь их можно сравнить с заводами по производству сельскохозяйственной техники национального стандарта. Их целью в следующем году было стать компанией номер один в Китае по производству сельскохозяйственной техники. Они хотят победить такие известные бренды, как Dongfang Hong!
 
 Донгфанг Хонг был государственным заводом и пользовался поддержкой правительства. Даже при поддержке правительства их технологии были устаревшими по сравнению с машиностроительной компанией. Они теряли долю рынка. Фэн Юй был рад, что Машиностроительная компания может стать номером один в Китае в течение ближайших 2 лет.
 
 Фэн Юй поручает Ли Миндэ прислушаться к требованиям старых фермеров для производства оборудования, которое подходит для рынка. Машиностроительная компания также должна модернизировать свои технологии в отношении их эффективности и долговечности. Фэн Юй" также хочет, чтобы их тракторы имели различные классы в зависимости от их производительности.
 
 Сейчас существует только два типа тракторов. 55-сильный трактор Dongfang Hong и 12-сильные тракторы меньшего размера. Тракторов среднего класса не было, и их приходилось импортировать. Фэн Юй хотел захватить этот сегмент рынка. Это будет будущий основной сегмент тракторов. Конечно, Feng Yu также хотела производить тракторы и с более высокой мощностью. Высокомощные тракторы также хорошо продавались в будущем. Тракторы могут использоваться не только для пахоты и посева на фермах. Они также могут использоваться для перевозки грузов с прицепом.
 
 Прицепы были хороши. Все грузовики "Газ", принадлежащие компании Wind and Rain Logistics, имели прицепы. Госавтоинспекция в это время не заботится об этом. На дороге было очень мало автомобилей. Ветряной и дождевой логистике часто приходится перевозить большие предметы. Это занимает много места. Прикрепив к своим грузовикам прицеп, они могут удвоить свой груз!
 
 Логистика ветра и дождя использовала этот метод временно. Не было необходимости увеличивать свой грузовой автопарк. Когда Машиностроительная компания начнет производить собственные грузовики, Wind and Rain Logistics расширит их парк.
 
 Во время церемонии награждения многие заметили, что мотоциклы Songjiang принадлежат компании Bing City's Machinery Company. Они пытались связаться с машиностроительной компанией, чтобы заказать мотоциклы Songjiang, но им сказали, что Тай Хуа Трейдинг отвечает за продажи мотоциклов.
 
 ……
 
 Когда У Чжиган вернулся в город Бин, он увидел, что его компания в беспорядке. Если бы не Ли Шицян и сотрудники "Ветряной и дождевой логистики", он бы подумал, что там произошел взлом!
 
 "Менеджер Ли, что случилось с нашим офисом?" У Чжиган спросил.
 
 "Хрмф!" Ли Шицян рычал: "Все вы наслаждались собой. Вы даже не оставили ни одного человека в своем офисе и попросили меня помочь вам позаботиться о компании. Знаете ли вы, сколько телефонных звонков мы помогли вам получить за эти несколько дней? У нас даже нет времени на обед! Мы также не знаем, сколько ты продаешь свою продукцию. Мы помогли снять их контактные телефоны. Так как вы вернулись, вы можете решить это сами".
 
 Когда они разговаривали, зазвонил телефон. У Чжиган улыбнулся и пошел отвечать на звонок: "Здравствуйте, Тай Хуа Трейдинг". Да, это наша компания. Ой, простите. У нас там дистрибьютор. Мы не можем продать его вам. Вы тоже хотите быть дистрибьютором? Нет. Мы подписали контракт с нашими дистрибьюторами. Вы можете связаться с нашими дистрибьюторами. Спасибо. Мы свяжемся с вами, если вы нам понадобитесь".
 
 Несколько недель назад Фэн Юй сказал У Чжигану, что после Нового года продукция компании "Тай Хуа Трейдинг" подорожает. Он попросил У Чжигана проинформировать дистрибьюторов о том, что запасы должны быть увеличены до Нового года. У Чжиган уже сделал это. Они также завершили последнюю сделку года с Советским Союзом. Он думал, что работы больше не будет, и поэтому привез в Пекин всех сотрудников "Тай Хуа Трейдинг". В то же время, возьмите там короткий отпуск.
 
 Фэн Юй сказал ему, что эта поездка считается вознаграждением рабочих за этот год. В будущем у компании "Тай Хуа Трейдинг" будет ежегодная поездка. Каждый сотрудник может привезти с собой одного члена семьи!
 
 У Чжиган подумал, что так как работы не так уж много, он попросил Ли Шицяна помочь ему присмотреть за ним несколько дней. У Чжиган забыл, что будут звонить люди с просьбами стать их дистрибьюторами.
 
 К счастью, они вернулись на второй день Нового года и приехали прямо из аэропорта в компанию.
 
 У Чжиган вздохнул в сердце. Эта церемония награждения была более эффективной, чем реклама на CCTV. Как менеджер Фэн подумал об этой идее?
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 После церемонии вручения наград, даже бизнес Wind and Rain Logistics улучшился. Это произошло благодаря тому, что в коротком видеоклипе компании Tai Hua Trading было показано офисное здание, а также логотип Wind and Rain Logistics. В клипе также были показаны ряды грузовиков "Газ", припаркованные за пределами здания.
 
 Ли Шицян также подумывал о том, чтобы принять предложение Фэн Юя о расширении своей деятельности на юг и открыть филиал в Пекине.
 
 Все шло хорошо, но Фэн Синтай был недоволен!
 
 После того, как его дважды номинировали, слоган Tian Peng Pig Farm и их видеоклипы оставили глубокое впечатление на всю нацию. Всем известно, что существовала модернизированная свиноводческая ферма под названием Tian Peng Pig Farm. Эта ферма была самой передовой в Китае.
 
 Был внезапный всплеск клиентов, и свиноводческая ферма Тянь Пэн не справляется со спросом. Ферма даже не может удовлетворить спрос провинции Лонгцзян.
 
 Ферма в Шэньяне все еще строилась. Она будет закончена только летом этого года. Это привело к неловкой ситуации для свинофермы Тянь Пэн.
 
 К счастью, Фэн Юй уже думал об этом заранее. Он попросил свиноводческую ферму Тянь Пэн работать с другими свинофермами в провинциях Лонгцзян. Он хотел, чтобы эти фермы использовали его корма для животных и разводили свиней по методам Тянь-Пэнской свиноводческой фермы. На этих фермах также было разрешено продавать свинину под маркой Tian Peng.
 
 Конечно, качество свинины с других ферм нельзя сравнивать с качеством Tian Peng Pig Farm. Но после строгих проверок их ферм, их свинина все равно продавалась в провинцию Линь.
 
 Ферма Тянь Пэн Свинья начала работать с другими фермами в провинции Ляо с опозданием. Но это должно быть вовремя к Лунному Новому году. Часть свинины все еще может быть продана в Пекин.
 
 Новый менеджер пищевой фабрики Тай Хуа, нанятый Фэн Ю, отправил своих сотрудников в Пекин для проведения исследований рынка. Но они заметили, что торговая марка свинины Тай Хуа уже продается там.
 
 Менеджер был в ярости. Кто продавал свою свинину в Пекин? Это нарушило его стратегию.
 
 Но были и более шокирующие новости. Не только в Пекине, но и в Тяньцзине и даже во многих городах южных провинций также продавали свинину Tian Peng.
 
 Менеджер знал, что что-то не так. Если бы это был только Пекин, это было бы возможно. Может быть, один из их клиентов продал свинину Tian Peng в Пекин. Но отправить их свинину в Тяньцзинь было невозможно. Транспортные расходы будут слишком высоки, и прибыли больше не будет.
 
 Хотя Tian Peng свинина продавалась несколько выше, чем обычная, живые свиньи тоже торговали по высоким ценам. Люди не могли перевозить свиней Тянь-Пэн из Шэньяна в Тяньцзинь.
 
 Управляющий послал своих людей на расследование и выяснил, что свинина Тянь-Пэн на рынке не с их фермы. Эта свинина была толще и была из другого вида свиней!
 
 Это были подделки. Они использовали марку Тиан Пенг! Низкокачественная свинина, которую они продавали, навредила бы бренду Tian Peng!
 
 Это недопустимо!
 
 Фэн Ю знал об этом. Но его экзамены были за углом, и он также хотел проверить способности этого нового менеджера. Этот новый менеджер утверждал, что он выпускник зарубежных вузов, и руководил модернизированными фермами в США. Поэтому Фэн Юй дал ему хороший пакет.
 
 Если бы этот менеджер не смог решить эту проблему или не понимал китайской культуры, он не был бы квалифицирован и нуждался бы в замене.
 
 Если бы это был Фэн Юй, он бы обратился к местным властям и продавцам свинины. Он бы позаботился о том, чтобы потребители знали, что эта свинина - фальшивка. Продавцы будут наказаны. Если продавцы не знают, что эта свинина не была настоящей Тянь Пэн, это их удача. Но они все равно могут потребовать возмещения убытков от своих поставщиков.
 
 Поставщики этой фальшивой Тиан-Пенг свинины стоят за этим. Они должны быть наказаны! Конечно, было бы очень неприятно, если бы Фэн Юй занимался этим сам. Это невозможно решить за короткий промежуток времени без поддержки правительства.
 
 Чжан Мин плохо себя чувствовал в эти дни. После возвращения из США он был принят на работу в частную компанию в качестве генерального директора. Предложенная ему упаковка была очень привлекательной. Ему обещали акции после 3 лет работы. Это было лучше, чем управлять фермой в США. Самое главное, он вернулся в Китай. Ему было бы легче вернуться домой, чем работать в США.
 
 Эта компания расширялась, и было достаточно средств и передовых технологий. Бренд также был создан. Он чувствовал, что это возможность для него засиять. После того, как церемония награждения была показана по видеонаблюдению, он мог предвидеть стремительный рост свиноводческой фермы Tian Peng в этом году.
 
 Но прежде чем он успел порадоваться, имитация бренда его компании появилась по всему Китаю. Легче было решить этот вопрос в северо-восточных провинциях. Но те, что дальше на юге, было нелегко контролировать.
 
 Если бы это было в США, это можно было бы быстро решить. Он мог просто засудить этих людей за ущерб. Но это Китай. Он нанял несколько лучших юристов, чтобы послать письма этим незаконным продавцам и поставщикам свинины. Однако, все эти люди проигнорировали его!
 
 Чжан Мин не ожидал, что местные власти тоже замешаны в этом. Местные органы власти также имели долю прибыли от фальшивой Тянь Пэнской свинины.
 
 А? Ты всего лишь частная компания. Ты действительно думаешь, что выиграешь у правительства?
 
 Это мы здесь контролируем! Мы можем делать все, что захотим! Кроме того, свиноферма Тиан Пенг не смогла удовлетворить рыночный спрос. Что плохого в том, что мы продаем Тиан Пенг Свинину? Мы продали эту свинину в северо-восточные регионы? Там было так много людей, продающих. Вы можете пойти и поискать их. Если они перестанут продавать, мы тоже перестанем!
 
 Чжан Мин знал, что если он не справится с этой проблемой хорошо, его не заменят. Но через 3 года он не сможет продлить контракт. Нет нужды говорить, что не будет никакого вознаграждения за акции компании.
 
 Эти люди мешали карьере Чжан Мина. Чжан Мин был в ярости.
 
 Чжан Мин немедленно связался со всеми крупными свинофермами в Китае и использовал бренд Тянь Пэн в обмен на некоторые акции этих ферм. Затем он разрешил этим фермам использовать бренд Тянь Пэн для продажи свинины.
 
 Чжан Мин смеялся в своем сердце. Вы защищены местным правительством? Тогда я позволю вам сражаться между собой. Я позабочусь о том, чтобы эти правительства защищали кого. Этих мелких поставщиков и продавцов или те крупные фермы?
 
 Хотя это снизит стоимость бренда Тянь Пэн, это позволит продавать Тянь Пэн свинину по всему Китаю. Это был лишь вопрос времени, когда Tian Peng Pig Farm станет поставщиком свинины номер один в Китае.
 
 Чжан Мин не только это сделал. Он также покупает более двух кормовых заводов для животных в южных провинциях, близких к банкротству. Он хотел выйти на южный рынок с кормами для животных марки Тай Хуа. Так как эти крупные свинофермы работали с ним, он не беспокоился, что эти фабрики понесут убытки!
 
 Свиная война началась,
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       Глава 365 - Супер-вентилятор выходит на рынок
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя эту ссылку PayPal.Me/Noobtranslator или Patreon.
 
 Супер-вентилятор был разработан не полностью. Чтобы объединить столько функций вместе, вентилятор был бы огромным. Супер-вентилятор в видеоклипе имеет не так уж много функций. Это был всего лишь прототип. Он может включать только два элемента и не находился в производстве.
 
 Модель для южных провинций имела бы нагревательные элементы, встроенные в безлопастной вентилятор. Фэн Юй также поставил перед собой цель торговли Тай Хуа. Продажи этого супер-вентилятора должны быть удвоены по сравнению с прошлым годом!
 
 Безлопастной вентилятор с увлажнителями будет представлен на северном рынке. Конечно, увлажнение было точкой продажи этой модели. Эти две модели будут в центре внимания в этом году. Производство старых версий увлажнителей и безлопастных вентиляторов будет снижено.
 
 Эти старые версии не будут удалены полностью. В конце концов, розничная цена нового супер-вентилятора была на 50% выше, чем у старых версий. Сейчас в Китае это считалось очень дорогостоящим. Сохранялся спрос на эти старые модели.
 
 Но для европейских и американских рынков супер-фанаты продавались в два раза дороже, чем обычные безлопастные фанаты!
 
 Даже если цена была так высока, Super Fan был новым продуктом. Он привлек множество дистрибьюторов. Эти дистрибьюторы видели потенциал этих фанов и знали, что он будет хорошо продаваться.
 
 Это было похоже на то, что сказал Фэн Ю. Те, кто хотел потратить 350 долларов на электрический вентилятор, не возражали бы против того, чтобы заплатить еще 350 долларов за многофункциональный вентилятор.
 
 Во многих местах США и Европы на бытовую технику от ветра и дождя подавали иски по антимонопольному законодательству. Газеты сообщали об этих исках. Это было похоже на агрессивную рекламу Ветер и Дождь. Те люди, которые не знали о бытовой технике от ветра и дождя, раньше помнили эту марку из загадочного Китая.
 
 Многие вестерны интересовались логотипом Wind and Rain. Они слышали, что этот логотип основан на древних китайских иероглифах. Это также вызывает интерес у многих.
 
 Теперь продукция YADU также вошла в западные страны. Цены на них были такие же, как на Ветер и Дождь, и теперь иски не могут продолжаться.
 
 Фу Гуанчжэн не сидела сложа руки и не расслаблялась. Он сразу же предъявил встречный иск за клевету. Он хотел публичных извинений и возмещения ущерба.
 
 Такова была стратегия семьи Фу. Они хотели затянуть судебные процессы и взорвать их. Чем дольше длились эти иски, тем чаще бренд Wind and Rain появлялся в СМИ. Это привлекло бы больше потребителей.
 
 Этот метод продвижения был более эффективным, чем реклама. Что касается ущерба, то 1 доллар США подойдет. Фу Гуанчжэн хотела привлечь к себе внимание!
 
 Людям было бы интересно узнать об этих продуктах и почему они были вовлечены в столько судебных процессов. Были ли эти продукты действительно хорошими?
 
 Вскоре эти люди узнали, что это увлажнители и безмозглые вентиляторы. В это время Фу Гуанчжэн наращивает маркетинговые усилия по продвижению нового многофункционального супер-вентилятора.
 
 Супер-вентилятор продавался по очень высоким ценам, но продажи все еще были выдающимися. Многим было любопытно, почему эта компания будет продавать вентиляторы зимой? Они сошли с ума?
 
 Но они поняли, что этот вентилятор может продувать теплый воздух. Электрический вентилятор, который выдувает теплый воздух? Никто не ожидал этого раньше!
 
 Продажи супер-вентилятора с нагревательными элементами росли. В Европе и США все еще было много семей без подогрева. Они все еще использовали камины и печи для поддержания тепла.
 
 Модель с увлажняющими элементами также продавалась довольно хорошо. Продажи обычных безлопастных вентиляторов и увлажнителей также увеличились из-за внимания прессы.
 
 Продажи в этих развитых странах были намного больше, чем в Китае. Конечно, прибыль тоже была выше. Дистрибьюторы звонили почти каждый день, чтобы запросить новые запасы. Фу Гуанчжэн улыбался до боли в щеках!
 
 Работать с ЯДУ было блестяще. С технологией и фабриками YADU производство ветра и дождя значительно возросло. С выходом YADU на рынок у дистрибьюторов и потребителей было больше выбора.
 
 Независимо от того, какую марку выберет потребитель, Фу Гуанчжэн все равно будет получать прибыль. Это была здоровая конкуренция, и их доля рынка быстро росла. Теперь, эти компании по производству вентиляторов и кондиционеров рассматривали Ветер и Дождь, а YADU как своих главных конкурентов.
 
 Эти компании считали, что этот безлопастный вентилятор не представляет для них угрозы. Но когда они увидели показатели продаж, они поняли, что должны серьезно относиться к этим двум компаниям. Они не ожидали, что электрический вентилятор будет иметь дополнительные функции.
 
 Компании по производству кондиционеров в основном занимались производством холодных кондиционеров. Хотя некоторые компании разработали нагревательные элементы в своих кондиционерах, реакция рынка была не очень хорошей.
 
 Эти компании не могли понять, почему этот Супер Вентилятор с теплым воздухом был так популярен. Это было из-за статей в газетах об их исках? Или это может быть из-за того, что этот вентилятор меньше по размеру и экономит больше электроэнергии?
 
 На самом деле, это были все причины, по которым Супер Вентилятор смог стать популярным в течение короткого времени. Другой причиной было то, что в индустрии кондиционеров и обычных электрических вентиляторов было слишком много игроков. Что касается Супер Вентилятора, конкурентов не было. Или можно сказать, что и Ветер, и Дождь, и их конкурент, YADU были на одной стороне!
 
 Потребители также руководствовались своим любопытством. Они были заинтересованы в новых вещах, хотя Супер Вентиляторы продавались не намного дешевле кондиционеров.
 
 Но в Китае супер-фанаты продавались намного дешевле, чем кондиционеры. Благодаря репутации бренда Wind and Rain и его дистрибьюторской сети, Супер Вентилятор продавался лучше, чем в развитых странах.
 
 Но в Китае у YADU дела шли не очень хорошо. Их продажи были не так хороши, как Wind and Rain. Несмотря на то, что Фэн Юй представил своих дистрибьюторов YADU, эти дистрибьюторы не были заинтересованы в продукции YADU.
 
 Рекламы YADU не было, и их бренд был очень мало известен. Многие люди не слышали об этом бренде. Когда были два продукта по одинаковым ценам, потребители неизбежно выбирали бренд, о котором слышали.
 
 Когда потребители не покупали продукцию YADU, торговые центры и магазины не заказывали у дистрибьюторов, а дистрибьюторы не заказывали у них. Для них лучше было бы продавать продукты "Ветра" и "Дождя". Они так долго работали вместе, и потребители доверяли этой марке.
 
 Компания YADU вскоре поняла, что работа с компанией Тай Хуа Трейдинг - это неправильный шаг. Они думали, что смогут пользоваться патентами бесплатно, и у них было преимущество. Но теперь, похоже, что преимущество было у Тай Хуа Трейдинг. Теперь фабрики YADU производили больше ветровой и дождевой продукции, чем своей собственной!
 
 Безмозглые вентиляторы YADU были овальной формы, и потребители чувствовали, что это слишком уродливо. Потребители до сих пор предпочитают вентиляторы круглой формы! Ветер от наших вентиляторов также сильный, и наличие овальной формы позволило бы сэкономить место. Кроме того, какая часть наших вентиляторов уродлива? Это только электрический вентилятор. Как вы хотите, чтобы это было красиво?
 
 YADU еще нужно разработать многофункциональный Супер Вентилятор. Им нужно включить больше функций в безлопастной вентилятор, и он не может быть большим. Они все еще должны позволить Tai Hua Trading использовать эти новые технологии.
 
 Компания YADU думала, что, обменявшись технологиями и имея масштабы завода, государственную поддержку, они смогут обогнать бренд Wind and Rain. Но сейчас кажется, что если бы Wind and Rain не совершили ошибок, они бы никогда не вышли из тени Wind and Rain..........
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       Экзамены закончились, и все вернулись в свой родной город на школьные каникулы. Однако Фэн Юй остался в Пекине. Вопрос о Тянь Пэн Свинине выходил из-под контроля. Сначала стратегия Чжан Мина была эффективной, но когда местные власти проигнорировали этот вопрос, эти имитационные продавцы свинины начали расширять свою деятельность.
 
 Чжан Мин использовал бренд Тянь Пэн, чтобы инвестировать в свиноводческие фермы по всему Китаю. Но все оказалось не так успешно, как он ожидал. Во-первых, местные власти не были готовы принять его. Вы не платите ни цента, и зачем вам эти акции? Вы все еще хотите, чтобы мы покупали ваши корма для животных? Что плохого в том, что мы кормим наших свиней кормами для животных с местных фабрик?
 
 Даже если ваш корм для животных заставляет свиней расти быстрее, но это тоже дорого. Мы можем кормить наших свиней кормами для животных от местных фабрик или даже кормить их зернами и свиньями. Свиньи все равно вырастут. Это также позволит нашим местным фабрикам зарабатывать больше денег. Почему я должен позволять тебе зарабатывать?
 
 В конце концов, стратегия Чжан Мина во многих местах провалилась. В некоторых областях она была успешной, но это не решило проблему имитации Тянь Пэн Свинины.
 
 Чжан Мин не ожидал, что местные органы власти так защитят свои местные предприятия. Правительства открыто разрешили эту незаконную деятельность. Чжан Мин сказал местным органам власти, что это противозаконно, но местные органы власти все равно разрешили этим незаконным продавцам делать все, что они хотят. Некоторые правительства даже поддерживали их субсидиями!
 
 Чжан Мин увидел, что эти правительства не хотят, чтобы он инвестировал, используя свою марку, он предложил инвестировать, используя наличные деньги. В любом случае, у фабрики по производству продуктов питания Тай Хуа все еще было много средств, даже после покупки некоторых фабрик. Он также может брать банковские кредиты.
 
 Но условия, установленные местным правительством, были жесткими. Были даже некоторые местные органы власти, которые категорически отвергли его. Они не хотят инвестиций. Они хотят продать свою собственную Тиан-Пенгскую свинину и получить прибыль!
 
 А? Вы говорите, что наша Тиан-Пенг свинина была подделкой? Какие у вас есть доказательства? Только ваши свинофермы можно назвать Тиан Пенг? Наши свинофермы тоже могут использовать это имя!
 
 Вы зарегистрировали эту марку? Что такое марка? Тиан Пенг Маршалл - это Чжу Баджи. Ты хочешь сказать, что Чжу Баджи принадлежит тебе?
 
 Чжан Мин понял, что эти люди были совершенно отвратительны. С ними не было никакого способа рассуждать. Местные власти отказались действовать. Местная полиция и Торгово-промышленное бюро были при местном правительстве. Они не помогали посторонним.
 
 Фэн Юй считал, что стратегия Чжан Мина не была ошибочной. Но, возможно, он слишком долго находился за границей и не мог приспособиться к местной культуре. Места в ужасных условиях и плохие обычаи производили бы нецивилизованных людей. Эти места были бедными, и у людей было отсталое мышление. Было много неразумных людей. Эти люди спешили вперед, когда видели деньги. Даже если вы позвоните в полицию, это будет бесполезно. Полицейские были те же самые, и они были родственниками. Что вы можете с ними сделать?
 
 Чтобы разобраться с этими людьми, вы должны получить чиновников. Вы говорите мне, что местные власти защищали этих людей? Тогда мы подумаем о том, как остановить этих чиновников, чтобы они их не защищали и не осмеливались их защищать!
 
 ……
 
 "О, менеджер Фенг, почему вы сегодня здесь, на камерах наблюдения? Разве мы не продлили контракты на рекламные слоты?" Чэн Баочжун посмотрел на Фэн Ю.
 
 В связи со специальной программой на Новый год, были перенесены торги на рекламные слоты CCTV. Цены на слоты были намного выше, чем в прошлом году. Тем не менее, Фэн Юй без колебаний продлил свои контракты. Он также попросил Lehaha получить еще 2 рекламных слота. Это было в рамках подготовки их новых продуктов, йогурта и чайных напитков.
 
 CCTV также объявили, что со следующего года рекламные сборы не будут фиксироваться. Он будет выставлен на аукцион. Самый большой покупатель получит слоты.
 
 Это произошло из-за экстравагантного способа покупки рекламных слотов Фэн Юя, а также из-за увеличения продаж компании Тай Хуа Трейдинг. Если бы Фэн Юй не сделал этого, то продажа рекламных слотов на аукционе состоялась бы позже в 1994 году.
 
 Фэн Юй посчитал, что жаль, что CCTV отклонили его за столом предложение о фиксации аукционов.
 
 Неважно. Мы все еще можем получить любые слоты, какие захотим, и тогда мы заставим вас страдать!
 
 "Начальник отдела Ченг, о, я должен обратиться к вам как к начальнику отдела."
 
 "Я заместитель начальника отдела. Заместитель." Когда Ченг Чжунбао сказал это, он улыбался. Он не мог скрыть счастья внутри себя. Он увеличил рекламные доходы телеканала, когда был начальником отдела рекламы, и его повысили. Несмотря на то, что он по-прежнему отвечал за рекламу, его звание было выше. Он получил прибавку к зарплате, а также лучшие льготы.
 
 "Я здесь не для того, чтобы говорить о рекламных слотах". Я здесь для того, чтобы говорить о программе".
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, эта программа скоро будет топором. Но сейчас, был Фэн Ю. Изменились не только декорации программы, но и предложения по улучшению этой программы. Эта программа была возрождена, и телезрителям она понравилась. Конечно, Фэн Юй делал это для размещения своих продуктов в программе.
 
 “? Что не так с этой программой? Мы также показали ваши продукты в программе в соответствии с вашими требованиями. Мы изменили его на ваш новейший продукт "Супер-вентилятор". Есть ли какие-то проблемы?" спросил Ченг Джунбао.
 
 "Я хочу пригласить вас сделать специальный эпизод". Конечно, я заплачу вам за это".
 
 Программа вобрала в себя концепции и стиль будущих программ и . Эта программа показала повседневную жизнь простых граждан и углубилась в проблемы, с которыми они сталкиваются. Она была хорошо принята телевизионной аудиторией. Эта программа также помогла Фэн Юю сделать мягкую рекламу и даже взяла интервью у Ли Шицю.
 
 "Особый эпизод? Менеджер Фэн, возможно, я не смогу вам помочь. Это не под моей юрисдикцией". Чэн Баочжун ответил.
 
 Фэн Юй посмотрел на Чэна Баочжуна: "Начальник отдела Чэн, это неправильно. Я вспомнил, что когда я хотел получить права на название программы, Вы сказали, что это невозможно. Вы даже сказали мне, что руководители провели встречу и отклонили мое предложение. В прошлом году на вашем участке вышла в эфир новая программа. Ее спонсировало предприятие "Жэнда", и они получили название этой программы. Почему? Просто потому, что это было иностранное предприятие, а их босс был иностранцем, вы все согласны? Только потому, что я китаец и владею частной компанией, меня дискриминируют?"
 
 Фэн Юй забыл об этом, когда говорил с камерами видеонаблюдения. Если нет, то он постарается всеми средствами убедить CCTV позволить ему спонсировать эту программу. Эта программа будет самой посещаемой программой на CCTV в течение следующих нескольких лет.
 
 Но поскольку другие могут это сделать, почему я не могу? вы можете спонсировать и получить права на называние этой разнообразной программы, тогда я также могу сделать то же самое. что было показано в эфире ранее было хорошей программой. Если бы название было изменено, было бы лучше!
 
 Но система видеонаблюдения все равно не согласилась с требованием Фэн Юя.
 
 Фэн Юй использовал этот пункт против CCTV. CCTV использовали предложения Фэн Юя для улучшения своих программ и до сих пор не позволили ему получить права на наименование. Из-за этой проблемы Фэн Юй несколько раз искал заместителя начальника станции!
 
 Теперь все, что я хочу, это сделать специальный эпизод для меня. Почему это невозможно? Я тебе не плачу? Мы даже не обсуждали цену, а ты мне отказываешь?
 
 Чэн Баочжун ответил грустным лицом: "Менеджер Фэн, я помогу вам спросить лидеров. Пожалуйста, не усложняйте мне задачу, если они отклонят вашу просьбу". Я не тот, кто принял решение о программе. Почему вы продолжаете доставать меня по этому поводу?"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/869317
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       "Что? Что Фэн Ю снова здесь? Он хочет, чтобы мы сняли для него эпизод? Он думает, что видеонаблюдение - это его дом?" Заместитель начальника участка Цзя был несчастлив. Фэн Юй несколько раз приставал к Чэну Чжунбао, а также домогался его. Если бы не успех новогодней специальной программы, он бы выпал вместе с Фэн Ю!
 
 Как заместитель начальника станции видеонаблюдения может подвергаться домогательствам со стороны юного брата?
 
 "Шеф Цзя, вы хотите, чтобы я его прогнал? Но разве вы не сказали, что вам все еще нужна его помощь, чтобы поднять плату за рекламу во время аукциона рекламных слотов в следующем году?"
 
 Это была главная причина, по которой заместитель начальника Цзя так долго терпел Фэн Ю. Когда Фэн Юй был рядом, они не боялись, что рекламные слоты видеонаблюдения не будут выставлены на аукцион. Фэн Юй сказал ему, что он выкупит все непроданные рекламные слоты.
 
 Шеф Цзя поднял руку, чтобы остановить Чэна Баочжуна: "Вызовите Фэн Юя. Я поговорю с ним".
 
 "О, вождь Цзя. Вы тоже здесь? Думаю, начальник отдела Чэн сказал вам, что я хочу. Сколько хотят камеры видеонаблюдения?"
 
 "Что вы имеете в виду под "сколько мы хотим"? Мы даже не согласились!" Шеф Цзя рычал.
 
 "А? Не согласились? В этом году наша станция представит несколько новых программ, верно? У вас достаточно средств? Несмотря на то, что в этом году плата за рекламу была выше, чем в прошлом году, льготы, зарплаты и расходы сотрудников CCTV значительно возросли. Я слышал, что почти все ваши рекламные сборы были использованы для гала-вечера весеннего фестиваля в этом году".
 
 Фэн Юй хитро улыбается. Было очевидно, что он знал, что у видеонаблюдения недостаточно средств, и у него были деньги. Он давал им деньги сейчас, а они не хотят? Несмотря на то, что видеонаблюдение может быстро заработать на рекламных слотах, они тратили свои деньги еще быстрее!
 
 "Шеф Цзя, почему бы вам сначала не послушать то, что я придумал для этого эпизода. Затем вы сможете решить, подходит ли он для этого эпизода или нет. Если не подойдет, я просто уйду". Но если подойдет, то мы поговорим о цене".
 
 Заместитель начальника станции Цзя думал, что что бы ни сказал Фэн Юй, он просто скажет ему, что она не подходит, и заставит его уйти!
 
 Заместитель начальника станции Цзя кивнул: "Хорошо. Скажи мне сейчас".
 
 Фэн Юй сел и вытащил стопку документов из своей сумки: "Шеф Цзя, это прошлогодний список контрафактной и имитационной продукции, взятой из Торгово-промышленного бюро". Среди этого списка, я думаю, что продукты питания были самыми опасными". В конце концов, потребители ели эти продукты. Если бы это были другие продукты, а качество не было хорошим, потребители могли бы просто выбросить их и не использовать. Однако, подражание пищевым продуктам может убить!"
 
 Шеф Цзя был шокирован и забрал документы у Фэн Юя. Он внимательно прочитал отчёты.
 
 Через некоторое время Фэн Юй продолжил: "Мы собираемся снять эпизод о безопасности пищевых продуктов. Для продуктов питания важны рис, мука, масло, соль, мясо, яйца и овощи. Мы выберем один из них и сосредоточимся на нем". Чтобы привлечь больше телезрителей, знайте, мы выберем мясо, так как мясо - самое дорогое".
 
 Шеф Цзя кивнул. Потребители будут беспокоиться о более дорогих вещах. Если бы был поддельный рис, было бы неплохо. В крайнем случае, песок и гравий смешивались с рисом. Потребители могут просто смыть его. Также невозможно было иметь имитационные яйца. В лучшем случае, яйца были испорчены. Как только яйца вскрылись, потребители сразу же узнают об этом.
 
 Овощи не должны быть проблемой. Потребители могут просто мыть овощи в несколько раз больше перед приготовлением пищи. Потребитель может сказать, что масло для приготовления пищи имеет более низкое качество, почувствовав его запах. Соль была под контролем правительства. Не должно быть никаких подделок.
 
 "Как может быть имитация свинины? Ты говоришь о больных свиньях?" Вокруг не должно быть много больных свиней. Может быть, была пандемия и на рынке было много мертвых свиней? Если бы это было всего несколько дюжин больных свиней, не стоило бы делать эпизод из этой истории.
 
 Фэн Юй кивнул: "Да. Сейчас на рынке продается много некачественной свинины. Эти люди хотят заработать разницу, обманывая потребителей! Наш народ теперь в центре внимания всего мира. Каждый день в зарубежных СМИ появляются репортажи о нашей стране. Как Вы думаете, что бы написали зарубежные СМИ, если бы знали, что наша страна продает имитационную свинину нашему народу?".
 
 "Это... это... это будет так серьезно? Как свинина может продаваться как свинина более высокого качества?" Заместитель начальника станции Цзя считал, что Фэн Ю преувеличивает.
 
 "Очень просто. Затопленное мясо. Свиноводы засовывали трубку в рот свиньи и заставляли кормить свинью водой, пока свинья не умрёт". Таким образом, у свиньи будет на 10% больше мяса. Как свинья получила на 10% больше мяса? Это вода. Когда потребители покупали свинину обратно и готовили, мясо сокращалось. Также в свиней можно вводить воду. Таким образом, свинья наберёт 15% прироста в весе. Шприцы, используемые фермерами, могут быть использованы для вакцинации. Вы все еще осмеливаетесь есть это мясо?"
 
 В предыдущей жизни Фэн Юя был один эпизод на эту тему, и он имел успех. Сейчас Фэн Юй только начал его продвигать. Теперь на рынке действительно была свинина, забитая водой.
 
 Фэн Юй продолжил: "Какова цель этой программы ? Разве мы не служим людям? Не думаете ли вы, что этот вопрос касается нашего народа?"
 
 "Но если вы обнаружите эту проблему, вы можете сообщить в полицию." Шеф Цзя подумал некоторое время и ответил.
 
 "Я доложил об этом в полицию, но местная полиция была в сговоре с фермерами и продавцами свинины". Никого это не волнует. Некоторые из них даже пользуются поддержкой местных властей. Они сами не едят свинину, но все равно продают ее людям". Вы не думаете, что они злые и должны быть наказаны?"
 
 Заместитель начальника Цзя был шокирован: "Полиция не предприняла никаких действий и не заботится об этом? Их все еще поддерживают местные органы власти?"
 
 "Вы думаете, что я осмеливаюсь лгать о таких серьёзных вещах? Если видеонаблюдение выпустит эпизод на эту тему, не думаете ли вы, что все китайцы будут вам благодарны и похвалы придут со всего Китая!" Фэн Юй продолжил свое убеждение.
 
 "Что-то не так. Как вы собираетесь извлечь из этого пользу? Вы хотите заплатить нам, чтобы мы бесплатно сняли эпизод на эту тему?" Заместитель начальника станции подозрительно посмотрел на Фэн Юя. Он знал, что Фэн Ю не был таким благородным человеком.
 
 Фэн Юй улыбался застенчиво: "Эрр...... эта свинина продавалась как свинина Тянь Пэн". Эта марка Тиан Пенг - компания моего отца. Эти люди разрушают репутацию нашего бренда. Как мы можем продавать нашу свинину в будущем?"
 
 Заместитель начальника станции Цзя думал в своем сердце. Я был прав. Этот инцидент со свининой, должно быть, связан с этим отродьем. В конце концов, это отродье было не так благородно!
 
 "Прекрасно. Ты говоришь мне раскрыть те местные власти, которые прикрывали тех имитационных продавцов свинины?"
 
 "Конечно! Этих людей было слишком много. Они вредят имиджу нашей страны, и они позор для Партии!"
 
 Заместитель начальника станции Цзя закатил глаза: "Думаю, на съёмки этого эпизода уйдёт не меньше недели. Нам еще нужно отправить несколько команд в разные регионы для съемок. Это слишком поспешно, и требуется много ресурсов". Я думаю, что это будет стоить как минимум от 100,00 до 200,000 юаней".
 
 Фэн Юй тут же вытащил несколько видеокассет из своей сумки: "Я уже нанял людей для съёмок". Эти кадры снимают авторитетные репортеры. Репортеры расписались на этой бумаге, и на видеокассетах есть серийные номера. У репортеров есть только один запрос. Когда видеозаписи выходят в эфир, ведущий должен зачитать их имена. Итак, могу я снизить цену? Как насчет 10 000 юаней?"
 
 Какие уважаемые репортёры? Вы заплатили им, чтобы они засняли эти кадры и сказали, что у них есть шанс появиться на CCTV. Они наверняка тебя послушают. Они даже отредактируют видео для вас! Материалов хватило на двухчасовую программу!
 
 Заместитель начальника станции Цзя: “……” Даже вся программа была снята, этот сопляк все подготовил!
 
 "Я думаю, что нет необходимости в твоих 10,000 юаней". Но у нас не хватает средств на 2 новые программы на CCTV 3. Как вы думаете, сможете ли вы нас немного спонсировать, и мы дадим вам рекламные слоты по окончании программы".
 
 "Мне нужны слоты до окончания программы. Также я хочу сделать размещение продукта в программах". Фэн Ю озвучил свои условия. Хотя не так много людей смотрят CCTV 3, это тоже была реклама. Фэн Юй мог бы также показывать свои последние продукты в программе.
 
 "Договорились". Я позволю Чэну Баочжун обсудить с вами, сколько требуется".
 
 ……
 
 Переговоры прошли гладко. 30,000 юаней и 10 увлажнителей, за спонсорство этих двух программ в течение одного года. Перед началом программы будет показан рекламный ролик увлажнителя Feng Yu.
 
 Хотя это спонсорство не принесет никакой прибыли и может даже понести убытки, самое главное, отношения Фэн Юя с системой видеонаблюдения стали теснее. Фэн Юй хочет, чтобы всякий раз, когда CCTV нужны деньги или у них есть непроданные рекламные слоты, они думали о Фэн Юй!
 
 Кроме того, этот эпизод был очень важен для Фэн Ю. Использование 30,000 RMB для решения этого вопроса все еще считалось хорошей сделкой!
 
 Фэн Юй уведомил Чжан Мина о переговорах со свинофермами. Они думали, что смогут продать свинину Тянь Пэн? Через несколько дней эти фермы придут и будут умолять его о сотрудничестве. Условия будут сильно отличаться от тех, что предлагал сейчас Фэн Юй!
 
 Хотя Чжан Мин не знает, почему Фэн Юй сказал это, было очевидно, что Фэн Юй нашел решение этой проблемы. Чжан Мин догадался, что Фэн Юй должен был обратиться за помощью к высшим должностным лицам.
 
 Через 3 дня на камеру видеонаблюдения вышел в эфир последний эпизод и вызвал беспорядки!
 
 Что? Тянь Пэн Свинина, которую они купили, была фальшивой? Это было на местных фермах? Проклятье. Я заплатил за эту свинину больше и она фальшивая!
 
 Использование местной свинины в качестве подражания все еще допустимо. Но эти продавцы даже впрыснули в свинью воду? Неудивительно, что вода капала из мяса на обратном пути!
 
 Боже мой! Эти злые продавцы продали этих больных свиней как свинину Тиан Пенг! Люди заболеют, если съедят эту свинину!
 
 ……
 
 "Губернатор округа, что-то случилось на свиноферме нашего округа!"
 
 "Что не так с фермой? Вспышка свиной лихорадки?" Губернатор округа медленно сделал глоток из чашки. Это было после рабочего дня, и его подчиненный все еще звонил ему. Он не может подождать до завтрашнего утра?
 
 "Все гораздо серьезнее. Мы в программе видеонаблюдения! Некоторые репортёры засняли, как мы продаём больных свиней, и это транслировалось по программе видеонаблюдения! Теперь вся нация знает об этом!"
 
 "Что? Как вы можете позволить этому случиться? Я улажу это завтра утром."
 
 Губернатор округа повесил трубку, и телефон снова зазвонил.
 
 "Что не так с вашим округом? Как ваша ферма может продавать больных свиней и до сих пор использовать бренд Тянь Пэн? Сейчас даже Центральное правительство изучает этот вопрос. Вы позорите нашу провинцию! Вам лучше решить этот вопрос немедленно! Те, кто в этом замешан, должны быть наказаны соответствующим образом! Завтра в нашем городе будет рейд на все контрафактные товары! Мы начнем с тех, кто продает свинину!"
 
 Губернатор округа закрыл глаза. Свиноферма его шурина была закончена. Когда приедет следственная группа из городского правительства, он тоже будет замешан. С ним тоже будет покончено!
 
 Подобные сцены случались во многих местах. Те люди, которые смотрели программу, были шокированы. Это было лишь небольшое дело. Почему это привлекло внимание вышестоящих? Имена даже были сообщены во время программы. Этим людям некуда было бежать!
 
 Единственным решением теперь было немедленно удалить этих продавцов имитаций!
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       Глава 368 - Свиноферма Тянь Пэн выигрывает
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя эту ссылку PayPal.Me/Noobtranslator или Patreon.
 
 Это стало кошмаром для тех нелегальных продавцов имитации Тянь Пэн Свинины за ночь. Центральное правительство знало об этом и занималось этим вопросом. Имена этих продавцов и ферм были указаны во время программы!
 
 Местные чиновники тех регионов, где находились фермы и продавцы, сходили с ума. Их высшие чины призывали сделать им выговор.
 
 Это был позор, и их грязное бельё показывали всему народу!
 
 Движение "Искоренение имитации Тянь Пэн Свинины" началось по всему Китаю!
 
 Многие свинофермы были вынуждены использовать бренд Тянь Пэн, чтобы превратить убытки в прибыль. Теперь правительство начало их зажимать. У них не было возможности сбежать. Владельцы этих ферм вдруг вспомнили, что пищевая фабрика Тай Хуа предупреждала их о незаконном использовании бренда Тянь Пэн.
 
 Но эти люди проигнорировали предупреждения. Местные власти не предприняли никаких действий против них. Что может с ними сделать частная компания? Местные власти больше не могут закрывать глаза на их деятельность. Наказание тоже было суровым.
 
 Крупные штрафы, принудительное закрытие, конфискация их транспортных средств и незаконная денежная прибыль. Все эти владельцы свиноферм и продавцы попали в беду! Все они жалели, что не прислушались к предупреждениям.
 
 Те чиновники, которые были в сговоре с этими фермерами и продавцами, были расследованы вышестоящими властями. Некоторые из них были брошены в тюрьму.
 
 Все эти люди заработали много денег в последнее время. Они думали, что заработают более чем в два раза больше, чем в прошлом году.
 
 Но никто из них не ожидал, что их разоблачат камеры видеонаблюдения. Они слышали, что высшие должностные лица центрального правительства хотели пресечь подобную деятельность. Они были только первыми, кто пожертвовал.
 
 Как только правительство приступило к рассмотрению этого вопроса, все подражания Тянь-Пенгской свинине исчезли в течение 3 дней!
 
 В то же время. Представители пищевой фабрики Тай Хуа снова появились и начали переговоры с владельцами этих ферм. Теперь пищевая фабрика Тай Хуа больше не ведет переговоры о покупке доли в их хозяйствах. Они также хотели купить всю ферму!
 
 Владельцы этих ферм понесли большие убытки, и они даже не могут позволить себе заплатить огромные штрафы. Местные власти сказали им, что если они не смогут заплатить штрафы, их фермы будут конфискованы!
 
 Если бы их фермы были конфискованы, они бы остались ни с чем. Однако, если они продадут свои фермы пищевой фабрике Тай Хуа, у них могут остаться деньги после уплаты штрафов. У них даже может быть шанс вернуться.
 
 Но когда начались переговоры, владельцы этих ферм сломались. Они уже говорили с представителями пищевой фабрики Тай Хуа и почти определили цены на их акции. Но прежде чем сделка была заключена, эти представители внезапно уехали.
 
 Теперь эти представители вернулись. Было очевидно, что они хотят воспользоваться этой возможностью, чтобы воспользоваться ими. Все их предыдущие предложения представляли собой изменения. Они больше не были заинтересованы в инвестициях. Они хотели купить больше своих ферм, и сумма, которую они предложили, была слишком мала!
 
 Сумма, предложенная для выкупа их ферм, могла купить только 70% акций до начала репрессий. Теперь у этих владельцев не было никакой прибыли!
 
 Представители были фирмами на их стенде. Времена изменились. Если вы не согласны, хорошо. Мы подадим на вас в суд. Думаешь, после уплаты государственных штрафов все твои неприятности закончатся? Мы подадим на вас в суд, и вы все равно должны будете выплатить нам компенсацию. Это дело уже взорвано. После уплаты штрафов вас могут даже посадить в тюрьму!
 
 Мы не будем судиться с вами, но вы должны согласиться с нашей ценой выкупа ваших ферм. Вы должны убрать всех свиней на ваших фермах, и мы отправим партию свиней. Мы будем использовать наши научные методы выращивания свиней и кормов для животных. Затем эти свиньи будут квалифицированы для продажи как Тиан-Пенг Свиньи!
 
 Мы покупаем ваши фермы из-за вашего местонахождения. Свинарник на вашей ферме будет разрушен и перестроен в модернизированные свинофермы!
 
 Эти люди не согласились на такие низкие цены. У них ничего не осталось после уплаты штрафов.
 
 Значит, эти люди придумали всевозможные трюки. Некоторые из них использовали взятки, нанимали головорезов, а некоторые даже ушли в подполье.
 
 Чжан Мин сказал этим представителям не обращать внимания на этих хозяев. Кто бы ни выкупил эти фермы, он получит вознаграждение. Самый высокий приз - более 10 000 юаней! Те, кто получил взятки от хозяев, не только будут уволены. Их передадут в полицию!
 
 На самом деле, фабрика по производству продуктов питания Тай Хуа не смогла выкупить все эти фермы. У них не только не хватает средств, но и ресурсов, чтобы управлять таким количеством ферм. Более того, не было необходимости выкупать эти маленькие фермы. Большинство из этих ферм были все еще инвестированы с использованием бренда Тянь Пэн.
 
 Но было несколько крупных ферм, которые Чжан Мин хотел выкупить. Эти фермы были построены на городском уровне, и их можно было переоборудовать в свинофермы Тянь Пэн.
 
 Преобразовать свиноферму было нелегкой задачей. Это было связано с планировкой и условиями окружающей среды. Поэтому Чжан Мин должен был привлечь профессора Су, чтобы помочь. Те фермы, которые профессор Су считает подходящими для преобразования в модернизированные, были целью Чжан Минга.
 
 Те фермы, которые не были подходящими, будут инвестированы с использованием бренда Тянь Пэн.
 
 Чжан Мин все еще был в Чэнду, вел переговоры с владельцем самой известной свиноводческой фермы. Эта ферма была его главной целью, и он должен ее получить. Это произошло потому, что в провинции Сычуань было самое большое поголовье живых свиней. Эта провинция была одним из ведущих производителей свинины в Китае. Самая известная китайская компания по производству ветчины и колбасы использовала свинину из провинции Сычуань.
 
 Если бы Чжан Мин смог занять эту ферму, то в этом регионе был бы создан бренд Tian Peng.
 
 ……
 
 "Менеджер Чжан, это не те условия, которые вы предлагали несколько дней назад. Как вы можете это изменить?"
 
 "Это условия, предложенные несколько дней назад. Это было в прошлом! Вы использовали нашу марку незаконно, и сейчас правительство расследует это. Ваши потери должны быть огромными, верно? Если вы откажетесь продать свою ферму в пользование, вы не сможете выплатить штрафы и не сможете вернуть банковские кредиты. Не только ваша ферма будет конфискована, но и вы все равно будете брошены в тюрьму!". Чжан Мин твердо сказал.
 
 "Менеджер Чжан, но вы не можете понизить свое предложение на столько". Вы пользуетесь нашим положением!"
 
 Чжан Мин улыбнулся: "Я дал тебе этот шанс. Вы когда-нибудь задумывались о том, как мы заставили высшее руководство разобраться в этом вопросе и наказать фермерские хозяйства по всему Китаю?".
 
 ……
 
 Фэн Юй прослушал обновление Чжан Мина и кивнул. Чжан Мин проделал отличную работу с его бизнес-стратегией и переговорами. Он не только успешно инвестировал в более чем дюжину свиноводческих ферм, но и приобрел 4 крупные фермы. Эти 4 фермы сейчас находятся на реконструкции.
 
 Чжан Мин сказал, что бренд Tian Peng теперь является самым большим брендом свинины в Китае. Но они до сих пор не захватили весь китайский рынок. Они получили только рынок крупных городов. Когда эти приобретенные ими фабрики по переработке пищевых продуктов начнут свою деятельность, корма для животных Тай Хуа станут лучшим кормом для животных в Китае.
 
 В целом, Фэн Юй был доволен работой Чжан Мина по урегулированию этого инцидента. Если Чжан Мин разрешит продавать свинину Тай Хуа по всему Китаю в течение 3 лет, то Фэн Юй продлит контракт и передаст ему акции компании, как и обещал!
 
 Инцидент с Tian Peng Pork наконец-то подошел к концу. Пришло время Фэн Юю лететь в Россию. Ему нужно обсудить с Кириленко развитие их горнодобывающего предприятия.
 
 Примечания переводчика: Этот инцидент со свинофермой Тянь Пэн показал причины, по которым Фэн Юй должен подчиниться правительству. Местные чиновники могут быть в сговоре с бизнесом. Эти чиновники могут делать все, что угодно в их регионе. Если высшее руководство центрального правительства не предпримет никаких действий, эти чиновники могут закрыть глаза на незаконную деятельность. У них слишком большой авторитет в своем регионе.
 
 Хотя Фэн Юй часто использовался правительством города Бин, он не переносил свои операции из города Бин. Это произошло потому, что местные органы власти, как правило, в первую очередь, защищают свой народ. Если бы Фэн Юй перенес свои предприятия в другую провинцию или город, то правительство там могло бы быть хуже, чем в городе Бин.
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       Выходя из самолета, Фэн Ю. увидел Кириленко, машущего ему на асфальте. Как обычно, Фэн Юй получил теплое приветственное "медвежье объятие" от Кириленко.
 
 Проклятье. Неужели этот идиот не может контролировать свои силы?
 
 "Фэн, ты наконец-то здесь. Пойдемте, мы будем следовать вашим китайским традициям приветствия гостей. Мы должны вместе поесть и выпить, как только вы приедете".
 
 Лицо Фэн Юя изменилось: "Брат Ки, мы можем поесть и выпить позже. Давай сначала поболтаем".
 
 Черт, что за приветственное угощение? Ты просто пытаешься меня напоить. Если бы он выпил с Кириленко, он бы отключился перед подачей закусок!
 
 У Кириленко был разочарованный взгляд: "Прекрасно. Сначала отдохни. Я расскажу вам о нашей горнодобывающей компании".
 
 ……
 
 "Мы приобрели 5 видов природных ресурсов, в общей сложности 12 шахт. На момент покупки цены на рудники были низкими. Теперь стоимость значительно возросла. Я следовал вашим инструкциям по снижению добычи полезных ископаемых. Мы только что добыли достаточно минералов, чтобы покрыть нашу стоимость. Но когда мы сможем начать добычу на полной мощности? Мы не должны оставлять наши шахты без работы и не получать прибыль".
 
 Кириленко был немного расстроен. Он вложил все свои богатства в эту горнодобывающую компанию. Однако Фэн Юй сказал ему, что сейчас неподходящее время для продажи этих минералов. Цены были слишком низкими. Фэн Юй только попросил его добыть достаточно, чтобы покрыть расходы.
 
 Теперь основным источником доходов Кириленко был импорт предметов первой необходимости из Китая. Прибылей было не так уж много. После распада Советского Союза Кириленко мог продавать свои товары только в России.
 
 Для человека с активами более 1 миллиарда долларов его ликвидный актив составлял всего от 1 до 2 миллионов долларов.
 
 "Цены на нефть сейчас не поднимутся. Она вырастет только в 1994 году. До этого мы должны просто добывать достаточно полезных ископаемых, чтобы покрыть свои расходы. Мы можем использовать часть наших средств для улучшения нашего оборудования. То же самое касается железа и других металлов. Не будет много изменений с их ценами. Тем не менее, цены будут расти по мере роста спроса. Это будет время, когда мы начнем получать больше прибыли. Это должно произойти в конце 90-х годов".
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Ю: "Мы видим только прибыль на рубеже веков? Вы просили меня инвестировать все, что у меня есть, в эту компанию сейчас!"
 
 Фэн Юй открыл руки ладонями вверх: "Я не ожидал, что ты купишь столько мин. Кроме того, я вложил больше денег, чем вы". Не беспокойтесь. Я гарантировал, что на рубеже веков ваши активы будут увеличены на складки!"
 
 В конце этого века цены на энергоносители и минералы будут стремительно расти. Стоимость этой горнодобывающей компании вырастет в несколько раз.
 
 Фэн Юй также имел и другие виды использования этих минералов в будущем.
 
 Эти шахты и нефтяные месторождения были бы куплены американцами, если бы Кириленко их не купил. Если бы это случилось, то это была бы потеря России. Разве вы не использовали деньги из этих займов, чтобы инвестировать в эту компанию? Когда пришло время возвращать кредиты, рубли будут обесцениваться в несколько тысяч раз. Как будто вы подняли эти шахты и нефтяные месторождения с улиц!
 
 Когда они говорили о своих инвестициях, Кириленко нечего было сказать. Фэн Юй вложил больше, чем он, но владеет меньшими акциями, чем он.
 
 "Брат Ки, твой отец получил повышение после распада Советского Союза?" Фэн Юй хочет сменить тему на то, что бы подбодрить Кириленко.
 
 В прошлом году Советский Союз был окончательно распущен. Организация Объединенных Наций также признала это. Это была не постсоветская эпоха.
 
 "Хахаха, мой отец теперь генерал-лейтенант армии!" Кириленко сказал радостно. С возрастом отца для него не должно быть никаких проблем, чтобы в будущем его повысили до генерал-полковника. В будущем у него будет большой авторитет.
 
 Его отец был только генерал-майором, отвечающим за тыловое обеспечение. Он думал, что это самое высокое звание, которое он может получить.
 
 Старший брат Кириленко, служивший на флоте, также получил звание подполковника. Через два года он должен получить еще одно повышение. Все это потому, что Кириленко с самого начала поддерживал Ельцина.
 
 Кириленко завоевал доверие Ельцина, напомнив ему о тех оппозициях, которые начали переворот. Эти люди посадили Михаила Горбачева под домашний арест и даже пытались убить Ельцина. Из-за предупреждений отца Кириленко Ельцин принял меры предосторожности и получил возможность прийти к власти.
 
 Большая часть зарубежных активов Советского Союза была захвачена Россией. Белоруссия и Украина могли получить лишь некоторые активы в пределах материка. Только Россия приобрела больше имущества, чем остальные союзные страны вместе взятые. Для России это был лишь вопрос времени, когда она достигнет своего пика.
 
 Оборудование и техника, проданные Кириленко Фэн Ю, были в основном из других союзных стран. Он не трогал российские заводы даже тогда, когда директора этих заводов продавали свою технику. Это также позволило России быстро восстановиться.
 
 Ельцин и его команда знали, что делает Кириленко. Но когда они поняли, что Кириленко не продал фабрики "Фэн-ю", они не стали заниматься этим делом. Для Ельцина это тоже было хорошо, так как то, что Кириленко ослабит другие страны-союзники. Это позволило бы России остаться лидером Восточной Европы. Кириленко продал много машин и оборудования из Беларуси и Украины.
 
 Кириленко также уволился из армии. Теперь он был настоящим бизнесменом. Его старший брат унаследовал бы должность отца в армии. Кириленко может стать счастливым миллионером.
 
 После повышения отца Кириленко стал лидером в кругах России 2-го поколения!
 
 "Поздравляю. Мне все еще нужна ваша помощь по тому вопросу, о котором я вам уже говорил. Хотя я и не спешу, но это надо уладить как можно скорее".
 
 "Я тут поспрашивал. Получить его в моей стране было бы невозможно. Но его можно было бы купить в одной из бывших союзных стран".
 
 Кириленко не понимает, зачем Фэн Юй хотел эту штуку. Он вообще может ею пользоваться? Может быть, Фэн Юй покупал ее для Китая? Но Китай тоже производил эту штуку. Не было причин покупать продукцию Советского Союза. Через несколько лет она тоже устареет.
 
 "Неважно. Я все еще могу подождать". Фэн Ю был освобожден, когда Кириленко согласился. Он доверял Кириленко. Он никогда не нарушал своих обещаний.
 
 "Фэн, ты можешь увеличить поставки для торговли в следующем месяце?" После распада Советского Союза цены на российские товары все еще восстанавливались. Россия открыла сырьевую промышленность, и Кириленко хотел воспользоваться этой возможностью, чтобы получить больше прибыли.
 
 "Никаких проблем. Пока ваш военный вагон поезда может поместиться, я могу его наполнить. Я даже могу сначала отправить вам товар, а вы мне потом заплатите". Оба они имели совместные партнерские отношения на общую сумму более 1 миллиарда долларов США. Они не беспокоились о том, что другая сторона не сможет заплатить несколько миллионов долларов.
 
 "Фэн, ты действительно мой брат. Тогда решено. Помоги мне наполнить весь вагон. Я заплачу тебе, когда получу товар. Уже поздно. Пойдем выпьем!" Кириленко посмотрел на часы и сказал.
 
 Чёрт. Разве не должно быть "Уже поздно, пойдем поужинаем"?
 
 Кириленко вытащил Фэн Ю из своей комнаты. В голове Фэн Ю думал об отговорках, чтобы не пить.
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       "Пойдем, Фенг. За наше горнодобывающее предприятие, за ваше здоровье!"
 
 Черт, не было никакой возможности сбежать. Фэн Ю утопил свой стакан одним большим глотком беспомощно.
 
 Почему эти русские любят пить водку? Почему они не могут просто пить красное вино? Красное вино на вкус намного лучше.........
 
 Фэн Юй хотел откусить тушеную говядину, но Кириленко уже наполнил свой бокал.
 
 Блядь, ты не можешь притормозить? А еще, кто, черт возьми, использует такие большие стаканы для водки? Ты не можешь переключиться на стаканы поменьше?
 
 "Пойдем, Фенг. За нашу ежедневную торговлю товарами! Я очень хочу поблагодарить тебя за это. Ваше здоровье!"
 
 Кириленко снова опускается!
 
 Фэн Юй посмотри на его бокал водки: "Брат Ки, я не могу хорошо держать свой ликёр". Можем ли мы пить медленнее? Так мы сможем дольше болтать".
 
 "Эээ...... Мы можем поговорить, когда захотим". Мы редко имеем возможность встретиться и выпить вместе. В любом случае, вы будете в России на несколько дней. Мы можем поговорить завтра. Поторопись и выпей. Я думал, что китайцы, особенно с северо-востока, были прямолинейны?"
 
 Черт, откуда ты это слышал? Кто, черт возьми, сказал тебе это?
 
 Фэн Юй с трудом допил свой второй бокал водки и тут же накрыл его ладонью. Он не позволит Кириленко снова наполнить свой бокал!
 
 "Фэн, зачем ты закрываешь стакан рукой? Когда я просил тебя выпить в прошлом году, ты сказал мне, что в Китае законный возраст выпивки - 18 лет. Сейчас тебе 18 лет и почему ты не пьешь?".
 
 Фэн Ю: "........" Я слишком много выпил в прошлом году! Я человек с более чем 1 миллиардом активов. Как можно видеть, что меня каждую ночь после выпивки с тобой таскают обратно в гостиничный номер?
 
 Это было слишком. Если хочешь выпить, я могу выпить с тобой пива. Как кто-то из Бинг Сити, я не боюсь пить пиво! Мы можем закончить, кто может лучше держать наш мочевой пузырь, когда пьёт пиво!
 
 "Брат Ки, я редко приезжал в Россию. Я хотел бы попробовать ваше местное пиво. Почему бы мне не переключиться на пиво?"
 
 Пойдем, посмотрим, кто напьется первым, когда мы будем пить пиво!
 
 "Мы можем выпить пива завтра. Сегодня вечером мы выпьем это первыми. Это Россия, нет, это лучшая в мире водка. Только из-за тебя я вытащил эту бутылку!"
 
 Фэн Юй хотел сказать Кириленко, чтобы он относился к нему как к обычному человеку и не относился к нему так хорошо.
 
 "Брат Ки, я не могу много пить. Завтра нам еще предстоит обсудить нашу компанию. К тому же, я взял всего несколько кусочков этих блюд. Я голоден".
 
 "Цк...... Ты такое мокрое одеяло. Ну и ладно. Это будет последний бокал".
 
 Черт, один стакан около 150 мл. 3 стакана были эквивалентны почти поллитра, а это все равно водка с высоким содержанием алкоголя! Фэн Юй чувствовал, что все, что он съел сегодня, будет выходить через рот!
 
 Подождите, почему я подумал о том, чтобы схватить эту бутылку водки, прежде чем Кириленко смог бы наполнить свой стакан?
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил, что когда его шурин раньше пил с Кириленко, он не выпил ни одного стакана. Было много способов заставить людей пить. Сначала он мог заставить Кириленко напиться.
 
 "Брат Ки, позволь мне налить для тебя". Раз уж вы об этом заговорили, то сегодня вечером выпьем за свою начинку. Я не могу много пить, но ты можешь. Ты должен пить больше".
 
 Фэн Юй схватил бутылку и наполнил стакан Кириленко. Он налил немного в свой стакан и тут же выпил его. Кириленко даже не заметил, что Фэн Юй играл с ним в трюки. Он все еще думал, что Фэн Юй допил весь бокал. Он также опустошил свой бокал.
 
 Фэн Юй продолжал наполнять стакан Кириленко.
 
 Через некоторое время Фэн Юй почувствовал себя подвыпившим. У Кириленко тоже были мутные глаза.
 
 "Фэн, пить с тобой сегодня - это лучшее. Позже вечером мы сможем продолжить разговор".
 
 Черт, какой идиот захочет спать в одной комнате с тобой? Твой храп может разбить окна. Как ты ожидаешь, что я буду спать? Я до сих пор не овладел навыками храпа, пукания и скрежетания зубами, чтобы конкурировать с тобой!
 
 "Брат Ки, ты должен вернуться сегодня вечером". Нам неудобно спать в одной комнате."
 
 Кириленко вдруг улыбается: "Да, точно. Это неудобно. Я попрошу своих людей отправить тебя обратно в отель. Завтра я приеду и заберу тебя. Я приведу вас в нашу горнодобывающую компанию, чтобы посмотреть".
 
 Фэн Юй съел немного еды, и люди Кириленко отправили его обратно в отель. Войдя в номер, Фэн Юй почувствовал, что его передали другому человеку.
 
 Он слегка открыл глаза и увидел там Ли На. Я вернулся в Китай? Почему Ли На здесь? Одежда Фэн Юя была снята этим человеком, и он почувствовал, что этот человек убрал его тёплым полотенцем.
 
 Ли На - лучший. Она знает, как обо мне заботиться. Фэн Ю вытянул руку и затащил Ли На в руки. Он перевернулся и сел на неё.
 
 "Нана, не уходи. Позволь мне поцеловать тебя."
 
 А? Почему ее грудь стала меньше? Я, наверное, пьян.
 
 …….
 
 В полночь Фэн Юй проснулся и у кровати был стакан воды. Он поднял его и выпил. Это была медовая вода.
 
 Где я? Это не моя квартира.
 
 О, я в Москве. Это должен быть номер в гостинице. Фэн Юй покачал головой и пошел в туалет. Пописав, он забирается обратно в кровать.
 
 Фэн Юй повернулся в сторону и почувствовал, как теплое тело прижимается к его рукам. Он обнял этого человека и хотел продолжать спать. Внезапно он вскочил!
 
 Это Москва, а не его квартира. Почему у него на кровати женщина?!
 
 Фэн Юй выпрыгнул из кровати и включил свет.
 
 "Господин Фэн, вы хотите пить? Хочешь, я налью тебе теплой воды?" Девушку разбудил свет. Она покраснела, когда смотрела на Фэн Ю, но все равно встала, чтобы налить воды для Фэн Ю.
 
 Фэн Юй посмотрел на девушку, а затем посмотрел на себя. Чёрт, где вся моя одежда? Где мои трусы?
 
 "Елена, зачем ты здесь?" Фэн Ю был сбит с толку.
 
 "Господин Фэн, прошлой ночью вы были пьяны, и я здесь, чтобы позаботиться о вас."
 
 Фэн Юй указал на себя, а затем указал на обнаженную Елену: "Вот как ты заботишься обо мне"?
 
 Это стало понятно Фэн Ю. Прошлой ночью это был не сон. Это был не Ли На. Это была Елена. Он все еще видел пятна крови на его личных частях.
 
 Елена опустила голову и застенчиво ответила: "Господин Фенг, это вы отказываетесь меня отпускать".
 
 Вчера вечером Фэн Ю называли ее бабушкой. Елена знала, что Фэн Ю был пьян и перепутала ее с кем-то другим. В прошлый раз, когда они встретились, Фэн Юй отверг ее, несмотря на то, что она пыталась предложить себя ему. Фэн Юй не был из тех, кто притворялся пьяным и пользовался ею?
 
 Но она знала, что всё, что у неё было сегодня, было из-за Фэн Ю. Она смогла воссоединиться со своей матерью, когда ее перевели в московскую танцевальную труппу из Киева. Ей также было предоставлено специальное обслуживание в Москве. Все это было из-за этого китайца.
 
 Если между ней и этим китайцем ничего не случится, то ее удаче придет конец. Судьбы всех танцоров из танцевальной труппы были одинаковы. В конце их танцевальной карьеры они были бы женаты на этих неуклюжих военных офицерах.
 
 Елена предпочла бы выбрать этого мужчину перед собой. По крайней мере, он был моложе и красивее. Таким образом, она получила бы защиту этого человека, и у нее, и у ее матери была бы лучшая жизнь!
 
 Точно. Некоторые из ее друзей в труппе тоже были такими. Она слышала, что их жизнь была намного лучше, чем раньше.
 
 Теперь все случилось, и Елена нервничала. Как бы отреагировал господин Фенг?
 
 Фэн Ю посмотрел на Елену. Он был в растерянности. Это все из-за ликёра. Что случилось? У него было предчувствие. Как будто его... использовали!
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       Они оба смотрели друг на друга. Но была проблема. Оба были голыми.
 
 Фэн Юй очень хотел попросить Елену уйти, но он чувствовал, что это было бы слишком безответственно. Он не мог вспомнить, что произошло прошлой ночью. Он закрыл глаза и попытался вспомнить.
 
 "Ты должен знать, что причина, по которой я отверг тебя раньше, не в том, что ты мне не интересен. А в том, что ты слишком молод".
 
 Елена толкнула свою едва развитую грудь на нашу: "Мне уже 15 лет. В моем родном городе девочки в моем возрасте уже мамы нескольких детей!"
 
 "Тебе всего 14!" Как ты можешь врать о своем возрасте? Даже если тебе 15, ты все равно несовершеннолетний.
 
 "Я тоже могу выйти замуж в 14 лет!" Елена настояла.
 
 Фэн Юй посмотрел на упрямую Елену и вздохнул: "Скажи мне, чего ты хочешь?".
 
 Фэн Юй никогда бы не поверил, что Елена его полюбила и предложила себя ему. Должно быть, она что-то хотела или нуждалась в его помощи. Елена знала о его возможностях, когда он перевел ее в Московскую танцевальную труппу.
 
 Елена опустила голову и сказала: "Я ничего от тебя не хочу". Я благодарна тебе и хотела отплатить тебе за то, что ты привезла меня из Киева в Москву. Если бы не ты, я бы не смогла так часто видеться с мамой". Если бы не ты, у меня не было бы возможности вернуться в Москву".
 
 Советский Союз распался на множество небольших стран. Если бы она не вернулась в Москву до распада, ей, возможно, пришлось бы провести остаток жизни в Киеве. Многие из них через два года стали бы чьей-то игрушкой. Если бы ей повезло, она могла бы выйти замуж за офицера или политика. Но это не может сравниться с ее возвращением в родной город. Россия была ее родиной. Это был ее дом!
 
 Елена действительно ничего не хочет? Вообще-то, она очень многого хотела. Например, она хотела стать ведущей танцовщицей Московской танцевальной труппы. Она хотела выступать на Кремле и Красной площади. Она хочет, чтобы ее мама жила с ней в Москве.
 
 Но она знала, что Фэн Ю отличается от того, что ей говорили друзья. Фэн Юй не прикасался к ней раньше, но он перевел ее в Москву. В то же время он решительно отверг ее. Было видно, что Фэн Юй не хочет иметь с ней ничего общего.
 
 Однако теперь они переспали. Если бы она обращалась с какими-либо просьбами, Фэн Юй наверняка согласился бы. Но это будет и последний раз, когда она увидит Фэн Ю. Если бы она не обратилась с просьбой, Фэн Юй тоже помогла бы ей и даже запомнила бы её. Таким образом, она получит больше преимуществ!
 
 Елена ничего не хотела, а Фэн Юй был в неловком положении. Если бы у неё были какие-то просьбы, например, помощь, работа или деньги, Фэн Юй наверняка согласилась бы. Но сейчас Фэн Юй не знала, что с ней делать.
 
 Фэн Юй не верил, что Елена делает это, потому что хотела отблагодарить его. Он вдруг вспомнил таинственную улыбку Кириленко вчера вечером, когда они пили. Это должно быть устроено Кириленко. Этот идиот подумал, что Елена ему нравится и специально устроил так, чтобы она появилась в его комнате.
 
 Черт, это было всего лишь случайное замечание, когда я просто попросил тебя позаботиться о ней раньше.
 
 Елена была умной девочкой. Теперь они переспали, Фэн Юй не стал бы ее игнорировать. Хотя Фэн Ю думал просто принять то, что сказала Елена. Она сделала это, чтобы отплатить ему. Но это не он. Он не сделает ничего подобного.
 
 "Господин Фэн, холодно, а на тебе ничего нет. Возвращайся под одеяло. У тебя болит голова после того, как ты так много выпил? Подойди, я сделаю тебе массаж головы. Если хочешь пить, я налью тебе стакан воды". Елена быстро налила Фэн Юй стакан теплой воды.
 
 Фэн Юй взял у неё стакан и сел на кровать. Елена начала массировать его виски. Пока она давила на него, она намеренно терела тело о него, давая ему почувствовать своё мягкое тело.
 
 Фэн Юй должен признать, что ему понравилось это ощущение.
 
 Подожди, он использовал какую-нибудь защиту прошлой ночью? Что бы он сделал, если бы Елена забеременела? Фэн Ю никогда бы не согласился позволить своему ребенку жить вдали от него. Но он не смог бы объяснить своей семье и Ли На, если бы он привез своего ребенка обратно в Китай.
 
 Фэн Юй положил стакан на боковой стол и схватил Елену за руку: "использовали ли мы какую-нибудь защиту прошлой ночью?"
 
 "Не волнуйтесь, господин Фенг. Я вчера принимал таблетки. Я не буду беременна. Я все еще хочу танцевать еще несколько лет." Елена медленно толкнула Фэн Ю на кровать. Ее друзья из танцевальной труппы посоветовали ей никогда не использовать беременность как предлог, чтобы связать мужчину. Если мужчина действительно любит ее, он попросит ее родить для него ребенка. Когда это случится, ей не придётся ни о чём беспокоиться до конца жизни.
 
 Фэн Юй смотрел на Елену, неуклюже массируя его. Он смотрел на её молодое обнажённое тело и чувствовал, как его сила воли постепенно исчезает.
 
 Раньше он мог выдержать искушение Елены, потому что в этой жизни он был еще девственником. Но после того, что произошло между ним и Ли На, сила воли Фэн Юя была не так сильна, как раньше. С Нового года Ли На готовилась к экзаменам. После экзаменов она сразу же ушла домой. У Фэн Ю не было возможности прикоснуться к ней.
 
 Перед ней стояла красивая молодая девушка. Её тело было тонизировано от долгих лет танцев, а длинные стройные ноги были всего в дюймах от Фэн Ю. Ее длинные волосы и маленькая талия искушали его.
 
 Когда руки Фэн Юя касались ног Елены, он чувствовал, как Елена останавливается на мгновение. Она вела себя так, как будто ничего не произошло, и продолжила массаж ног Фэн Ю. Она продолжила массаж, даже когда увидела, что что-то указывало на неё между ног Фэн Ю.
 
 Так как это уже произошло, какая тогда разница между одним или двумя разами?
 
 Фэн Ю был бы нечестен, если бы он сказал, что его не привлекает Елена. Он никогда в жизни не видел такой красивой девушки! Даже те аудио-видео звезды не были такими красивыми, как Елена.
 
 Но кроме маленькой груди, Елена была идеальна.
 
 Вся сила воли Фэн Юя исчезла, когда Елена "случайно" прикоснулась к младшему брату Фэн Юя.
 
 Фэн Ю перевернись и прижми Елену к кровати. Елена смотрела Елене в глаза Фэн Ю. Она горела от желания!
 
 Хуже зверя?
 
 Фэн Юй стал животным...... это был путь невозврата.
 
 Фэн Юй проснулся утром. Елена все еще крепко спала у него на руках.
 
 Они оба проснулись около полуночи и продержались почти до рассвета. Если бы Елена не могла больше этого выносить, Фэн Юй пошёл бы другим путём.
 
 Елена страдала. В конце концов, это был ее первый раз, и она была еще молода.
 
 Фэн Ю встал, и Елена тоже проснулась: "Господин Фэн, вы собираетесь принять душ? Я могу помыть тебе спину".
 
 "Я могу принять душ. Ложись спать. Позже, когда проснешься, позвони в номер".
 
 Елена легла на кровать и отвернулась от Фэн Ю. У нее была хитрая улыбка на лице. Теперь господин Фэн не забудет ее............
 
 Записи переводчика: ОМГ! Фэн Ю - педофил. 14 лет. Елена станет его любовницей, Ли На - женой, а его жена из прошлой жизни появится в романе позже. 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/872192

    
  





  Экстраординарный гений Глава 372 - Босс злой горнодобывающей компании


  

    
       "Фэн, ты хорошо отдохнул прошлой ночью?" Кириленко спросил с непристойной улыбкой на лице. Он даже шагнул в комнату Фэн Юя, чтобы посмотреть.
 
 Фэн Ю немедленно вытолкнул Кириленко. Он не знал, благодарить Кириленко или ругать его. Неважно. Забудь об этом. Пусть природа пойдёт своим путём.
 
 "Фэн, ее мать все еще в Петербурге". Хочешь, чтобы я перевел ее мать обратно в Москву? Она будет очень благодарна, если ты это сделаешь."
 
 Фэн Юй некоторое время колебался и кивнул: "Ладно. Спасибо".
 
 "Мне нужно тебе кое-что сказать. Не будь слишком добр к ней, иначе у нее будут бесконечные требования. Ты должен дать ей понять, что она не может предъявлять требования, когда и когда захочет. Она должна знать, что о ней позаботятся, когда ты будешь в хорошем настроении. Это мой опыт. Не волнуйтесь. Я попрошу ее танцевальную труппу позаботиться о ней. Я обещаю тебе, что кроме тебя, никто больше не сможет прикасаться к ней!"
 
 Фэн Ю посмотрел на Кириленко. Черт, сколько девушек он уложил в постель, чтобы получить такой опыт?
 
 После завтрака Фэн Ю и Кириленко прибыли в 5-этажное здание. Снаружи здания была русская вывеска. Предприятие "Полярный медведь". Это была штаб-квартира горнодобывающей компании Фэн Ю и Кириленко!
 
 Когда они называли эту компанию, Фэн Юй не мог переубедить Кириленко. Кириленко назвал эту компанию "Полярный медведь", так как белые медведи символизируют силу! Но разве Кириленко не знал, что белые медведи могут выжить только на северном полюсе? Нашей компании еще нужно расширяться по всему миру!
 
 У входа стоял бурный русский человек. Увидев, что машина остановилась, он быстро подошел, чтобы открыть дверь. 
 
 Этот человек, Мозгов, был генеральным директором предприятия "Полярный медведь". Он был владельцем шахты в отставке.
 
 "Директор, директор Фэн, добро пожаловать." Титул Фэн Ю в этой компании был директором. Название было только для шоу. Фэн Юй ничего не делал в этой компании и оставил все Кириленко. Но Кириленко очень доверял Фэн Ю. Он слушал и следовал предложениям Фэн Юя по работе компании.
 
 Даже когда у Кириленко сейчас нет ликвидных активов, он также прислушивался к указаниям Фэн Юя не начинать полноценную работу на своих шахтах и нефтяных месторождениях. У них было только достаточно добычи, чтобы покрыть свои расходы.
 
 "Расскажите директору Фэн о планах компании на этот год". Кириленко сел на диван и медленно выпил чашку красного чая.
 
 В холодную погоду было удобно выпить чашку чая.
 
 "Да, директор Фэн, исходя из ваших требований, мы снизим добычу сырой нефти и угля. Мы также снизим производство железа, никеля и палладия. Большинство наших шахт будут временно закрыты. Мы будем платить нашим рабочим 50% зарплаты за этот период, так как мы не будем получать никакой прибыли. Это для того, чтобы снизить нашу себестоимость. Мы также можем снизить расходы на страховое покрытие и безопасность работников. Для них будет меньше работы, и нет необходимости давать работникам столько страховой защиты...".
 
 Фэн Юй слушал менеджера. Но когда он слушал, он был в шоке. О чем думал этот Мозгов? Его не волнует безопасность рабочих?
 
 Кто хотел снизить зарплату рабочим? Как он может сократить расходы на страховку и безопасность рабочих? Фэн Юй хотел снизить себестоимость производства, но так не получилось.
 
 Он был бы злым боссом горнодобывающей компании, если бы сделал это.
 
 Они могли бы продавать всё, что добывали на шахтах. Несмотря на то, что сейчас цены не были высокими, прибыль все равно была. Фэн Юй хотел контролировать только сумму, которую они добывают. Через два года он продаст эти минералы в Китай. Такие заводы, как моторный, используют много железа. Хотя Машиностроительная компания не производит сталь, Машиностроительная компания может работать со сталелитейным заводом.
 
 Не смотря ни на что, шахты были прибыльными. Деньги, потраченные на покупку этих шахт, были меньше фактической стоимости. Кроме того, Фэн Ю и Кириленко использовали для покупки этих рудников рубли, взятые в кредит в банках Советского Союза. Эти шахты были почти бесплатными. На этих шахтах никогда не может быть никаких убытков.
 
 Прибыльная компания собиралась снизить заработную плату своим рабочим и даже уменьшить их страховое покрытие? Это было слишком!
 
 Фэн Юй посмотрел на Кириленко: "Брат Ки, ты на это согласился?".
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Ю: "Конечно. Мы сможем много сэкономить, если сделаем это. Именно после того, как я создал эту компанию, я понял, что стоимость добычи очень высока. Предложения Мозгова хорошие. Вы не согласны?"
 
 Кириленко был сбит с толку реакцией Фэн Ю. Разве вы не хотели, чтобы мы сэкономили деньги и снизили производство? Мозгов придумал, как помочь нам сэкономить. Почему вы выглядите несчастным?
 
 Это было лучшее решение. Может быть, у тебя есть идеи получше?
 
 Фэн Юй вздохнул. Это была мысль о привилегированных. Это была одна из причин распада Советского Союза.
 
 "Брат Ки, если бы наша компания выработала 30% от полной мощности, мы смогли бы получить некоторую прибыль и покрыть операционные расходы. Прибыли будет достаточно для замены старого оборудования. Я же говорил, что надо сокращать расходы, но это не тот путь. Что произойдет, если наши рабочие погибнут в аварии на наших шахтах? Мы не можем позволить, чтобы кто-то из наших рабочих погиб или получил травму в результате несчастного случая на наших шахтах. Я уверен, что вы не хотите, чтобы члены семьи наших рабочих устроили протест за нашим порогом. Вы думаете, что компенсации будут меньше, чем страховые взносы?"
 
 "Фэн, что ты имеешь в виду?"
 
 "Брат Ки, мы занимаемся бизнесом, и наш имидж очень важен для нас". Мы должны иметь положительный имидж как для себя, так и для наших компаний". Что ты думаешь о моей компании?"
 
 "Это хорошо. Твоя компания доверяет мне и очень хорошо ко мне относится. Это также было причиной, по которой я последовал вашим предложениям по управлению этой горнодобывающей компанией. Даже когда вы хотели купить эти ограниченные товары, я также старался изо всех сил помочь вам. Я не могу продать эти вещи другим, но я готов продать их вам".
 
 "Точно. Ты доверял моей компании и мне. Даже когда меня не будет рядом, мои сотрудники все равно будут торговать с вашей компанией. Даже когда время от времени случаются ошибки с количеством товара, вы не будете возражать. Это потому, что вы знаете, что мы с моими сотрудниками не обманем вас. Это ваше доверие к нам. Это доверие, созданное моей компанией. Это также фундамент моей компании. Теперь вы позволяете нашей компании урезать зарплаты нашим рабочим, сокращать их страховку, игнорировать их безопасность, и вам даже наплевать на их жизнь".
 
 Фэн Юй сделал небольшую паузу и продолжил: "Когда мы решим увеличить наше производство, как вы собираетесь привлечь рабочих? Если на наших шахтах случится какая-нибудь авария, все наши рабочие могут просто уйти. По сравнению с зарабатыванием денег, жизнь более ценна. Это здравый смысл. Рабочие всегда могут найти другую работу, которая будет платить им больше, чем 50% зарплаты здесь. Вот почему зарплаты рабочих нельзя урезать. Их страховое покрытие и защитное оборудование не могут быть сокращены. Мы даже должны обнародовать, что даже когда наши шахты не приносят прибыли, мы не снижали зарплату рабочим и все равно платим им в полном объеме. Мы должны дать понять всем шахтерам, что у нашей компании есть совесть. Так будет легче нанимать опытных рабочих, когда мы захотим увеличить производство на наших шахтах!".
 
 Кириленко и Мозгов смотрели друг на друга. Похоже, что Фэн Ю был прав. Раньше они ошибались? Может, им стоит попробовать Фэн Ю.
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  Экстраординарный гений Глава 373 - Нехватка фермеров в России?


  

    
       После завершения работ на горнодобывающем предприятии Фэн Юй был затаскан Кириленко в ресторан. Пришло время обедать. Вы упомянули, что вчера вечером хотели пива? Сегодня мы будем пить пиво.
 
 Дуанг~~~
 
 На стол была поставлена огромная бочка пива. Глаза Фэн Юя чуть не выскочили. Русские пьют пиво за бочками?
 
 Это была целая бочка пива. Там было как минимум 10 литров. Это было эквивалентно 20 бутылкам! Черт, Кириленко тоже хорошо пил пиво?
 
 "Директор Фэн, я слышал от директора, что вы любите пить пиво. Директор не любит пить ликер с низким содержанием алкоголя. Поэтому я буду сопровождать вас, чтобы вы пили пиво. Давайте сначала по бочке. Если этого недостаточно, мы можем заказать больше". Мозгов сказал и поднял свою кружку к Фэн Ю.
 
 Закажи ещё.
 
 Это было 10 литров пива. По бочке каждому? Даже если бы это была обычная вода, он не смог бы закончить! Фэн Юй понял, что с этими русскими невозможно соперничать, когда речь заходит о выпивке!
 
 "Брат Ки, ты.................................". Давай выпьем пива." Фэн Юй хотел попросить Кириленко помочь, но увидел, что Кириленко держит в руках бокал водки. Если бы Фэн Ю выбрал напиток, чтобы напиться, он все равно выбрал бы пиво вместо водки. По крайней мере, ему было бы лучше, если бы это было пиво.
 
 Мозгов и Фэн-Ю пьют кружку пива, как только их 1-литровая кружка наполняется. Это была русская культура питья?
 
 Чтобы не дать им заставить его пить, нужно было поговорить с ними. Сделать другую вечеринку занятой и не успеть поднять кружку.
 
 "Брат Ки, как продаются Суперфаны?" Фэн Ю посмотрел на Кириленко. Он решил не смотреть на Мозгова.
 
 "Неплохо. Не ожидал, что электрический вентилятор выдует теплый воздух. Самое лучшее в этих вентиляторах было то, что они не были шумными и не занимали много места". Кириленко ответил. Он был глубоко впечатлен Фэн Ю. Фэн Ю. всегда мог придумать интересные продукты, которые были популярны у потребителей.
 
 Кириленко знал, что у него нет таких талантов. Но у него есть хороший друг по имени Фэн Ю. Кириленко до сих пор контролирует некоторые каналы сбыта в бывшем Советском Союзе, и самой значительной инвестицией Фэн Юя было партнерство с ним.
 
 Поэтому Кириленко завидовал только Фэн Ю и не ревновал к нему.
 
 "А как же сельскохозяйственная техника? Наша машиностроительная компания разработала новую пневмомеханическую технику. Нужна ли она России?" Фэн Юй хотел продвигать продукцию своей машиностроительной компании. Если он может продавать свою сельскохозяйственную технику в Россию, то это означает, что его технологии совершенствуются, и он может даже экспортировать их в развитую индустриальную страну.
 
 Конечно же, именно Бинг-Сити был расположен недалеко от границ, и перевозить его машины в Россию было дешево. Там будет много прибыли. Если бы Фэн Юй экспортировал в другие страны, то прибыль была бы не такой высокой.
 
 Экспорт его продукции в другие страны был целью Фэн Юя. Но Россия не была заинтересована, тогда было бы бессмысленно думать о других странах.
 
 Кириленко нахмурился и извинился: "Фэн, нам не нужны эти сельхозмашины. Наша собственная сельхозтехника, может быть, и не самая лучшая, но она все равно была наравне с вашей. Кроме того, Германия импортирует эти машины в Россию. Я не думаю, что китайская техника лучше немецкой. Может быть, сейчас ваши технологии обогнали Россию, но цены, которые вы мне дали, не имеют никакого преимущества перед остальными конкурентами. Я могу помочь вам продать ваши машины, но для меня не будет никакой прибыли. Вам нужна моя помощь в продаже этих машин для вас? Если нужно, я могу помочь вам, даже когда нет прибыли".
 
 Фэн Ю был озадачен. Он считал, что ставки, которые он дал Кириленко, были рыночными и не сильно отличались от ставок Китая. Как может не быть прибыли при такой цене?
 
 "Брат Ки, ты что, шутишь? Россия такая большая, и те ставки, которые я тебе предлагал, не дадут тебе получить прибыль?".
 
 "Фэн", хотя Россия большая, многие фермы были заброшены. Даже многие наши собственные заводы по производству сельскохозяйственной техники перестали работать. Русские не любят фермерство". Кириленко ответил беспомощно.
 
 Фэн Ю внезапно вспомнил, что, как и в период упадка промышленности Советского Союза, пострадало сельское хозяйство. Это и стало причиной нехватки продовольствия в Советском Союзе.
 
 Когда Советский Союз был еще сверхдержавой, они слишком много внимания уделяли тяжелой промышленности. Это создавало дисбаланс и сказывалось на других отраслях промышленности. Спад в сельском хозяйстве будет продолжаться до конца века. Только после 2000 года сельское хозяйство России начинает восстанавливаться.
 
 Производство продовольствия в России в настоящее время составляет менее 30% Советского Союза, когда оно достигло своего пика. Ранее Россия была одним из ведущих мировых экспортеров продовольствия. Однако она стала одним из ведущих мировых импортеров продовольствия. Даже когда Фэн Юй покинул свою прежнюю жизнь, Россия все еще не достигла своего пика в 80-е годы.
 
 Конечно, рост российской сельскохозяйственной отрасли сдерживался несколькими факторами. Русские предпочитают работать на заводах, чем на фермах. Российское правительство также не оказало достаточной поддержки сельскому хозяйству. Несмотря на то, что Россия имеет обширную территорию, земля была разделена на небольшие участки.
 
 Эти земельные участки были слишком малы, и не было необходимости в сельскохозяйственной технике, если бы она была преобразована в ферму. Их людям не нужно было покупать трактор, так как фермерских работ было мало. Трактор большую часть времени будет простаивать. Россия в то время все еще была похожа на советское время. Большая часть земли до сих пор принадлежит государству. Только некоторые участки принадлежали частным лицам. Правительство до сих пор не разрешает физическим лицам покупать земельные участки и объединять их в крупное хозяйство.
 
 Фэн Юй вспоминал в своей предыдущей жизни, что многие люди из провинции Лонцзян отправились разрабатывать землю в пределах российской границы для ведения сельского хозяйства.
 
 Русские не выращивают урожай, но они сдают свои земли в аренду китайцам. Аренда их земли не была незаконной. Некоторые обрабатывали землю нелегально. Но они просто дали местным властям немного денег, и им разрешили выращивать там урожай. Коррупция в России была хуже, чем в Китае. Это видно по тому, как Кириленко доставал эти запрещенные товары и продавал их Фэн Юю.
 
 Фэн Юй слышал о том, что в предыдущей жизни его переделали в трактора. Он слышал, что это сделали те китайцы, которые уехали и создали фермы в России.
 
 Это означает, что Россия не испытывает недостатка в сельскохозяйственной технике. Им нужны фермеры. У них было много хороших полей, но они были заброшены. В Китае, с другой стороны, было слишком много крестьян, и ферм не хватало.
 
 Даже в таких малонаселенных местах, как Лонгцзян, были огромные площади, но все равно не хватало земли для крестьян. Если бы Фэн Юй смог помочь России привлечь фермеров, то это также решило бы проблему переизбытка крестьян в провинции Лонгджин. Это также помогло бы увеличить доходы фермеров и помогло бы экономике Китая. В то же время, это может улучшить отношения между Китаем и Россией. Это убивает многих птиц одним выстрелом.
 
 Фэн Юй наклонился в сторону Кириленко: "Брат Ки, что вы думаете, если я смогу поставить фермеров в Россию, чтобы они выращивали урожай, а потом продать его в Россию?".
 
 Кириленко уставился на Фэн Ю: "Что ты говоришь? Вы можете снабжать фермеров? Тех, кто умеет выращивать зерновые?"
 
 Фэн Ю: "........" Какой фермер не знает, как выращивать урожай?
 
 "Конечно. Но позволит ли ваше правительство людям арендовать вашу землю? Это означает арендовать поля у правительства и объединить их как более крупное поле. Это может решить проблему нехватки фермеров в вашем правительстве, а ваше правительство может закупить более дешевые культуры. Вашей стране больше не придется зависеть от импорта продовольствия. Что вы думаете?
 
 "Сколько фермеров вы можете получить?" Кириленко с радостью спросил.
 
 "По крайней мере, более 1000 фермеров. Каждый из них может обрабатывать не менее 50 га земли. То есть 50 000 га. Это минимум!"
 
 "Фенг, сначала пообедай с Мозговым. Мне нужно сделать важный телефонный звонок!"
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       После того, как Кириленко вышел, Мозгов все еще хотел выпить с Фэн Ю. Фэн Юй выпил всего одну кружку пива и воспользовался поводом, чтобы обсудить важные вопросы, перестать пить.
 
 Это было хорошее оправдание. Мозгов мог сказать, что фермерский вопрос, о котором говорил Фэн Ю, был критическим для Кириленко. Кириленко и Фэн Ю были владельцами компаний. Он работал только на них. Он также был беспомощен, когда Фэн Юй отказывался пить больше. Поэтому он просто ел посуду вместе с Фэн Ю.
 
 Фэн Юй наслаждался русской кухней. Он любит русскую кухню.
 
 Когда Кириленко вернулся, Фэн Юй был почти полон и начал заказывать десерты и фрукты.
 
 "Фэн, я только что сделал несколько телефонных звонков правительственным чиновникам на границе. Я обсуждал с ними то, что вы мне рассказали, и они с этим согласны. До тех пор, пока эти крестьяне будут соблюдать российские законы, проблем быть не должно". Кириленко сказал радостно.
 
 Фэн Юй помогал ему решить проблему нехватки фермеров. Тогда аграрная отрасль России улучшится. Через несколько лет россияне поймут, что сельское хозяйство было прибыльным, и начнут заниматься сельским хозяйством. Тогда им больше не придется полагаться на китайцев.
 
 Кириленко был умным. Таким образом, он мог бы также помочь некоторым политикам решить этот вопрос, а взамен его бизнес может работать лучше. У него будет больше поддержки сверху.
 
 Фэн Юй также был рад помочь ему. Он мог бы помочь Лонцзяну решить проблему безработных фермеров и при этом получить прибыль. Хммм....... Он также мог бы помочь Чжан Руйцяну и дяде Вэню получить некоторые политические кредиты.
 
 Конечно, Фэн Юй мог бы не только получить одолжения и дружбу. Он также мог бы получить прибыль от компании по поставке рабочей силы и помочь машиностроительной компании выйти на российский рынок.
 
 "Брат Ки, когда я вернусь, я создам компанию по поставкам рабочей силы". Я свяжусь с вами после того, как она будет создана". Поля, которые я хотел, должны быть хорошими. Земля должна быть ровной и не должна быть болотистой или иметь холмы". Фэн Юй очень четко сформулировал свои требования. Фермеры провинции Лонцзян использовали равнинные земли для выращивания кукурузы, сои и пшеницы. Холмы не подходили для большой сельскохозяйственной техники.
 
 "Можете быть уверены. Я обещаю, что все поля хорошие. Будет еще и необработанная земля. Ваши фермеры могут обрабатывать эти земли, если захотят. Налоги будут очень низкими". Кириленко сказал.
 
 "Тогда на какой срок мы можем арендовать землю? Если только на 3 года, то фермеры не будут привлекаться. Ведь фермерам приходилось работать вдали от дома. Я думаю, что россияне тоже не любят работать вдали от дома".
 
 спросил Кириленко: "А как насчет 4 лет? 4 лет должно быть достаточно для того, чтобы эти фермеры заработали немного денег. Наша страна сейчас пытается развивать сельское хозяйство. Мы не можем слишком долго сдавать землю в аренду.
 
 4 года? Фэн Юй чихнул. Первый год будет использован для обработки земли. Там фермеры все равно будут пытаться приспособиться к своей жизни, и у них не будет никакой прибыли. На второй год фермеры смогут увидеть некоторую прибыль. Но если они будут покупать тракторы и другую сельхозтехнику, строить дома, то 4-х лет будет недостаточно.
 
 Если бы фермеры не могли зарабатывать деньги, а Фэн Юй все еще собирает их, то Фэн Юй не рассматривался бы как помощь китайской экономике. Он бы просто зарабатывал на своих соотечественниках и заставлял их работать бесплатно!
 
 Продолжительность должна быть не менее 5 лет!
 
 Фэн Юй вспомнил, что после прихода Путина к власти сельское хозяйство России начинает восстанавливаться. Аграрная реформа в России была инициирована Путиным, когда он был вице-президентом. Путин отвечал за экономическое развитие России, когда к власти пришел Ельцин.
 
 Прошло 6 лет, и у китайских аграриев было достаточно времени, чтобы заработать деньги.
 
 "Брат Ки, я думаю, что наш контракт должен продлиться до 2000 года. Чем дольше срок его действия, тем больше внимания будет уделено фермерам. Они приложат больше усилий, и их производительность будет выше. Таким образом, ваше правительство получит больше урожая. Мы также можем установить процент от урожая фермеров в виде налогов и арендной платы. Это будет беспроигрышная ситуация как для фермеров, так и для правительства".
 
 Таким образом, любые изменения цен на урожай не повлияют на фермеров.
 
 "Если считать в этом году, то будет еще 9 лет. Это слишком долго. Эти политики не согласятся. Я могу помочь вам убедить политиков продлить срок до 5 лет. Это лучшее, что я могу сделать". Кириленко сказал.
 
 "Брат Ки, я полагаю, что через несколько лет эти чиновники заберут землю? Хотя это хорошо для России, осмелюсь сказать, что ваши российские аграрии не смогут заработать никаких денег. Быть хорошим фермером нелегко. У моей семьи тоже есть ферма. Я знаю о фермерстве больше, чем вы. Например, если я попрошу Мозгова и вас быть фермерами, вы уверены, что сможете заработать деньги?".
 
 Кириленко и Мозгов посмотрели друг на друга и знали ответ.
 
 Кириленко думал в своем сердце. Это значит, что через 9 лет поля были возвращены в Россию, их фермеры все равно не будут знать о земледелии.
 
 По истечении этого срока они все еще должны полагаться на китайских фермеров.
 
 "Брат Ки, это не нам решать. Я могу помочь вам нанять фермеров из провинции Лонгцзян. Почему бы не дать представителям правительства провинции Лонгцзян обсудить это с российскими чиновниками? Мы можем представить обе стороны, и они все равно будут нам должны".
 
 Эти чиновники могут получить лучшие условия от других партий, если они сядут и обсудят. Более того, и Фэн Ю, и Кириленко не хотят, чтобы их дружба из-за этого прокисла.
 
 Кириленко некоторое время думал и кивнул головой. Он хотел только одолжений от политика. Его также не интересовал этот бизнес по аренде земли. Сколько этот бизнес может заработать?
 
 Кириленко не подсчитывал прибыль от этого бизнеса. Прибылей было много. Если бы арендовалось 10 000 гектаров земли, то ежегодная прибыль составила бы как минимум несколько миллионов. Если бы это были 100 000 га, это было бы несколько сотен миллионов. Но первоначальные инвестиции будут большими.
 
 Фэн Юй также мог бы заранее собрать арендную плату у фермеров и использовать эти деньги для инвестиций. Если у фермеров нет денег, они могут получить кредит с обратной стороны. Фэн Юй даже может быть их поручителем.
 
 "Фэн Ю", ты снова помог мне. За Ваше здоровье!"
 
 Фэн Юй поднял свою полузаполненную пивную кружку и постучал по полному стакану водки Кириленко. Не сказав ни слова, Фэн Ю сбил его пиво. Кириленко посмотрел на Фэн Ю и увидел Фэн Юя, уставившегося на свой бокал водки. У Кириленко не было выбора, кроме как допить свой напиток. Он не был таким бесстыдным, как Фэн Ю..........
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       На следующий день Фэн Юй вернулся в город Бин. В ночь перед его возвращением Елена все еще была в его комнате. Она даже не вышла из комнаты Фэн Ю.
 
 Когда она узнала, что Фэн Юй собирается перевести свою мать из Петербурга в Москву, она была полна благодарности. Она продолжала благодарить Фэн Юя, и она была достаточно умна, чтобы не делать никаких просьб.
 
 Фэн Юй некоторое время думал и оставил ей деньги, прежде чем вернуться.
 
 ……
 
 Самолет приземлился в аэропорту Бинг Сити. Фэн Юй отнес свой багаж на автостоянку.
 
 "Менеджер Фэн, сюда! Я привёз вашу машину сюда." Водитель из "Ветряной и дождевой логистики" помахал Фэн Ю.
 
 Ли Шицян попросил своих сотрудников проехать на Роллс-Ройсе к Фэн Ю. Эта машина сидела в гараже и редко использовалась. Ли Шицян почувствовал, что она слишком бросается в глаза.
 
 Фэн Ю не думал так. Не говоря уже о машиностроительной компании, только торговля Тай Хуа была достаточно успешной. Что плохого в том, чтобы быть вспыльчивым?
 
 Водитель отвез Фэн Юя в город и передал Фэн Юю ключи. Потом он поехал на общественном автобусе обратно в компанию. Фэн Ю не вернулся домой и поехал прямо к городскому правительству.
 
 У входа в здание городского правительства Фэн Юй был остановлен охранниками. Кто это? Я никогда раньше не видел эту машину. Как он может просто так войти в здание городского правительства?
 
 Фэн Юй опускает окно: "Брат Ку, это я".
 
 "О, это менеджер Фэн. У тебя есть машина для переодевания? Эта машина выглядит лучше, чем твоя старая бокс-машина. Пожалуйста, заходите. Снаружи нет парковочных мест."
 
 Даже без разрешения, Фэн Юй может въехать в городское правительство, просто показав свое лицо. Конечно, возможно, он и раньше дарил охранникам много подарков.
 
 Тук-тук~~
 
 "Менеджер Фэн, как вы сюда попали?" Секретарь Чжао поприветствовал Фэн Юя и выбежал из комнаты, чтобы посмотреть, не привез ли Фэн Юй с собой какие-нибудь подарки. За пределами офиса не было коробок, и кажется, что Фэн Юй действительно пришел с пустыми руками. Секретарь Чжао повернулся и подозрительно посмотрел на Фэн Юя. Почему Фэн Юй пришёл сюда с пустыми руками? Это был не его стиль.
 
 Фэн Юй: ".........." Что это за взгляд? Ты не привык, что я прихожу сюда без подарков?
 
 "Брат Чжао, меня не было несколько месяцев. Я только что вернулся и хочу нанести визит нашим лидерам. Брат Чжао, ты сегодня отлично выглядишь. А? Этот документ, который ты читаешь..... Брат Чжао, тебя переведут на землю?"
 
 Для секретаря лидера перевод на землю был хорошей идеей. Особенно, когда лидер все еще отвечал за территорию, ему было бы легко зарабатывать кредиты и продвигаться по службе.
 
 Секретарь Чжао улыбнулся: "Я войду и сообщу лидеру, что вы здесь".
 
 "Заходите. Он не занят".
 
 "Здравствуйте, лидер, вы отлично выглядите."
 
 "Хватит нести чушь. Зачем вы здесь?" Чжан Руйцян сидел на диване, а не за своим столом и ждал, когда войдет Фэн Юй. Это было лечение для близкого ему человека.
 
 "Я здесь, потому что у меня есть хорошие новости для тебя. Брат Чжао, можно мне стакан воды?"
 
 "Если хочешь пить, налей себе! Сяо Чжао, возвращайся к работе. Тебе всё ещё нужно подготовить для меня предложение по планированию."
 
 Фэн Юй не возражал и вышел на улицу. Он прошёлся по шкафам и ящикам в поисках лучших чайных листьев, не замечая секретаршу. Затем он начал заваривать чай в колбе с горячей водой. Когда секретарша Чжао увидела его, Фэн Юй уже налил горячую воду. Он уставился на Фэн Юя. Здесь было так много чайных листьев. Ты можешь даже отличить хорошие от плохих? Почему ты выбираешь самый дорогой чай?
 
 Фэн Юй снова вошел в кабинет Чжан Руйцяна. Zhang Ruiqiang чувствовал запах чая, и он кричал на Feng Yu: "Вы украли мои листья чая верхнего сорта снова?".
 
 "А? Я опять взял не тот? В следующий раз запишу". Фэн Ю ответил "удивленным" взглядом.
 
 Чжан Руйцян начал в Фэн Юй. Ты говорил это каждый раз, но всё равно делаешь это снова и снова. Думаю, в следующий раз я должен позволить секретарше приготовить ему чай.
 
 "Ты сказал, что у тебя есть хорошие новости для меня". Какие хорошие новости? В какую школу ты собираешься пожертвовать на этот раз?"
 
 У Чжан Руйцяна были отношения любви-ненависти к Фэн Ю. Фэн Юй пожертвовал новые школьные здания, стадионы и библиотеки школам города Бин. Чжан Руйцян приветствовал эти пожертвования.
 
 Но каждый раз Фэн Юй просто делает то, что хочет и игнорирует генеральный план города. В этой школе в районе было не так много учеников, но Фэн Юй построил новое просторное здание для этой школы. Там даже была новая просторная библиотека. В этой маленькой школе района не было необходимости иметь такие помещения.
 
 И третья средняя школа тоже. Фэн Юй подарил этой школе новый стадион. Сколько учеников в третьей средней школе? Им вообще нужен этот новый стадион? Город уже планировал построить новый стадион для школы на окраине города. Стадион в этом месте может обслуживать и близлежащие районы. Но Фэн Ю отказался. Все могли сказать, что пожертвования Фэн Юя были для тех, кто был рядом с ним, и не видеть, нуждается ли этот район в этом или нет.
 
 Вы со мной не согласны? Хорошо, тогда я не буду жертвовать!
 
 Пожертвования были лучше, чем ничего. Это могло бы помочь городскому правительству сэкономить немного денег. Сэкономленные деньги можно использовать на другие школы. В прошлом году Фэн Юй заключил пари с Чжан Руйцяном. Они сделали ставку на 10 новых школьных зданий, и правительство выбирает, где они хотят построить новое здание.
 
 В конце концов, Чжан Руйцян проиграл!
 
 В прошлом году все думали, что Китай выиграет Олимпиаду. Но Фэн Юй думает иначе. Он даже сказал Чжан Жуцяну не планировать никаких праздников и позволить местной телестанции прекратить планирование программ Олимпиады. Фэн Юй был уверен, что Китай не выиграет!
 
 Чжан Руйцян был в ярости. О чем вы говорите? Китай соревновался с Австралией, и как мы можем проиграть им? Ты вообще китаец? Почему ты такое мокрое одеяло?
 
 Хотя Китай все еще является развивающейся страной, но не должно быть проблем, если они будут принимать Олимпийские игры. Более того, даже Международный олимпийский комитет сказал, что у Китая высокие шансы на победу.
 
 Фэн Юй пожал плечами и попросил Чжан Жуйцзяна сделать с ним ставку. Давайте сделаем ставку. Если Китай выиграет, я пожертвую 10 новых школьных зданий средним и начальным школам города Бин. Ты сможешь выбрать места. Если Китай проиграет пари, то Чжан Руйцян должен привезти группу репортеров с телеканала на фабрику по производству продуктов питания в Тай Хуа, принадлежащую его отцу.
 
 При поддержке Чжан Руйцяна эти местные власти не осмелятся создавать проблемы с его отцом.
 
 Чжан Руйцян согласился на это пари. Он думал, что это беспроигрышное пари, и даже начал планировать, где он должен построить новые школьные здания.
 
 Но Чжан Руйцян по-прежнему настороженно относился к тому, что сказал Фэн Юй. Он не согласился с предложением о праздновании, которое ему сделали его люди. Это сделало начальника отдела коммуникаций несчастным. Он чувствовал, что Чжан Руйцян создает проблемы для своего отдела.
 
 Но когда были объявлены результаты тендера на проведение Олимпиады, Чжан Руйцян был шокирован. Китай проиграл Австралии 1 голос. Когда Олимпийский комитет объявил количество голосов за Китай, он думал, что Китай наверняка победит. Именно до тех пор, пока не были объявлены голоса за Австралию, он понял, что Китай проиграл!
 
 Это был неожиданный результат. Никто в Китае этого не ожидал. Даже система видеонаблюдения была уверена, что Китай выиграет. Все были разочарованы!
 
 Тем не менее, Фэн Юй гордился своим лицом. Он схватил телефон офиса Чжана Руйцяна и позвонил отцу, чтобы подготовиться к визиту заместителя мэра Чжана!
 
 Чжан Руйцян не мог понять, почему Фэн Юй был так уверен в победе Австралии. Может ли быть, что Фэн Юй сможет предсказать будущие события?
 
 В тот момент Фэн Юй гордо улыбался. Я человек из будущего, а не гадалка. Китай проиграл эту заявку по экономическим, политическим причинам. Эти европейские страны и США не хотят, чтобы Китай изменил свой имидж бедной, отсталой, необразованной страны!
 
 "Мэр Чжан, я здесь не для того, чтобы жертвовать школьные здания. Я здесь для того, чтобы решать проблемы фермеров города Бин!"
 
 "Помочь нашему городу Бинг решить фермерские проблемы?" Чжан Руйцян был в недоумении. Фэн Юй был так благороден?
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       "Мэр Чжан, как много вы знаете о ситуации в сельском хозяйстве Бинг-Сити?" Фэн Юй улыбаясь спросил.
 
 "Несмотря на то, что я не отвечаю за сельское хозяйство, я все еще знаю о ситуации". В нашем городе Бин более 1 миллиона фермеров, и у них хорошие доходы. Многие из них получают больше, чем те, кто работает на фабриках. Наша сельскохозяйственная промышленность работает хорошо".
 
 В настоящее время Чжан Руйцян является исполнительным заместителем мэра и дал понять ситуацию в области, которой он руководит. Доходы фермеров были выше, чем в среднем по стране. Это означает, что сельское хозяйство здесь работало хорошо.
 
 Фэн Юй покачал головой: "Нет. В городе Бин может быть более миллиона человек, зарегистрированных как фермеры, но это не значит, что они настоящие фермеры". Проще говоря, фермеры - это люди, которые зарабатывают на жизнь, занимаясь сельским хозяйством. Но среди этих людей было всего несколько сотен тысяч, которые действительно умеют заниматься сельским хозяйством". Вы сказали, что их доходы высоки? Но видели ли вы когда-нибудь тех фермеров, у которых нет никаких доходов?"
 
 Чжан Руйцян нахмурился: "Что вы под этим подразумеваете?"
 
 Фэн Юй звучал так, как будто он выкрикивал Чжан Руйцян. Бинг-Сити был индустриальным городом. Более 80% доходов Бинг-Сити были промышленными. И сколько же вносило сельское хозяйство? Кроме того, сколько полей есть в Бин-Сити? Это никогда не сравнится с другими провинциями. Так как промышленность может поддержать здесь всех, им следует сосредоточиться на промышленном развитии. Почему они должны тратить свою энергию на что-то другое?
 
 Многие другие места в сельском хозяйстве были лучше, чем город Бинг. Но для индустриализации Бинг-Сити был одним из лучших городов в Китае!
 
 "В нашем городе Бин много фермеров, обладающих ноу-хау и опытом. Но для них не хватало полей. Эти фермеры не могли создать крупномасштабные фермы. В районах, которые имели высокий доход от фермерства, в основном занимались животноводством или сами обрабатывали землю. Те, кто зависел от полей, выделенных им деревнями, едва выживали".
 
 "Обрабатывали землю? Это значит, что они не платят налоги? Вы хотите сказать, что это происходило и в вашем районе?" Чжан Руйцян сосредоточился не на той точке.
 
 "Мэр Чжан, это не главный вопрос. Главный вопрос в том, что я нашел для наших фермеров возможность заниматься сельским хозяйством. Это тоже огромная территория!"
 
 "Что? Вы хотите попросить правительство дать им разрешение на легальную обработку земли? Невозможно! Это уничтожит окружающую среду. Я собираюсь принять меры против этих людей, и высшие инстанции очень обеспокоены этим вопросом. Скоро будет объявлена новая политика, чтобы обуздать эти действия". Чжан Руйцян недоволен предложениями Фэн Юя.
 
 Вышестоящие лица упомянули об этих незаконно возделываемых землях. Эти фермеры не платят налоги и не наносят вред окружающей среде. Их необходимо остановить. Для развития сельскохозяйственной промышленности необходима значительная территория. Это невозможно сделать за короткое время. Чжан Руйцян не может пойти против вышестоящих.
 
 "Конечно. Я не говорю о легализации земледелия. Я предлагаю конфисковать незаконно возделываемую землю и вернуть ее в лес!". Фэн Ю сказал.
 
 Чжан Руйцян поднял бровь. Вернуть эти земли в лес? Фэн Юй также знал о новой политике? Но его новая политика не была осуществлена. Что замышлял Фэн Юй?
 
 Он думал остановить этих фермеров, но не силой. Эти фермеры его точно не послушают. Высшее руководство все еще обсуждало этот вопрос и не завершило политику. Фермерам понадобились бы компенсации, если бы власти конфисковали земли. Конкретных положений, согласно которым крестьяне нарушают закон, возделывая землю, не было.
 
 Как бы выжили фермеры, если бы правительство забрало эти земли и не выплатило бы им компенсацию? Эти фермеры создадут проблемы для правительства.
 
 Теперь Фэн Юй просит его действовать против этих фермеров? Он сумасшедший?!
 
 "Как ты собираешься вернуть землю обратно в лес? Как ты собираешься компенсировать этим фермерам? У города нет денег!"
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя. Что? Ты хочешь сказать, что будешь платить за компенсации? Компенсация будет не маленькой суммой.
 
 "Если мы сможем дать им знать, что есть большая территория, где они могут выращивать урожай и при этом зарабатывать много денег, как вы думаете, они захотят вернуть землю?". спросил Фэн Юй.
 
 "Большая площадь, на которой они смогут выращивать урожай? Как это возможно? Вы даже не можете найти таких мест во всей провинции Лонгцзян. Там было бы меньше полей, если бы эти крестьяне вернули землю!"
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя озадачивающе. О чем думал этот ребенок? Он нашел способ получить большую площадь земли для фермерства? На юге? Разве в южных провинциях не больше людей, чем земли?
 
 "Мэр Чжан, поспорим?"
 
 "Нет! Я госслужащий. Как я могу с вами поспорить?" Чжан Руйцян немедленно ответь.
 
 Он проиграл последнее пари с Фэн Ю. Похоже, он никогда не выигрывал пари против Фэн Ю! Каждый раз Фэн Юй использовал его в своих интересах. Он никак не мог выиграть пари с Фэн Ю, которые бы принесли пользу городу!
 
 Фэн Ю потер нос. Мы уже делали много ставок до того............
 
 "Хорошо". Тогда я скажу тебе прямо. Я только что вернулся из России. Там много заброшенных полей, и еще больше невозделанной земли ждет, когда ее возделывают. Но в России не хватает фермеров!"
 
 "Россия? Много полей и не хватает фермеров?" У Чжана Руйцяна чуть глаза не выскочили. Может ли это действительно произойти?
 
 Но он знал, что Фэн Юй знает о России больше, чем он. Фэн Юй предлагал позволить фермерам города Бин работать в России? Это возможно?
 
 "Точно. Я также попросил своего друга спросить там государственных чиновников, можем ли мы арендовать их землю. Однако правительство России хотело, чтобы мы арендовали большую площадь. Простым фермерам было бы невозможно арендовать у них. Поэтому я намерен зарегистрировать компанию и арендовать землю у правительства России. Земля, которую я арендовал, будет сдана в субаренду фермерам нашего Бинг-Сити. Таким образом, фермеры будут иметь землю для ведения сельского хозяйства, и если им понадобится сельхозтехника или оборудование, я могу их предоставить. Они могут вернуть мне деньги в рассрочку. Что скажешь? Разве это не хорошие новости?"
 
 Фэн Юй был очень доволен собой. Если все пойдет по плану, то Чжан Руйцян получит еще одно политическое достижение, и он будет в долгу у Фэн Юя!
 
 Чжан Руйцян смотрел на Фэн Юя сверху донизу, не произнося ни слова с подозрительным видом.
 
 "Что случилось? Ты мне не веришь? С каких пор я тебе врал?" Фэн Юй гневно сказал.
 
 "Сколько раз ты меня обманывал? Может быть, в твоём словаре это не считалось ложью." Чжан Руйцян чихнул.
 
 Фэн Юй потел. Его персонаж был допрошен!
 
 "По крайней мере, я не лгал, когда дело касалось таких важных вещей".
 
 Чжан Руйцян некоторое время думал и кивал головой. Это было правдой. Но почему Фэн Юй был так любезен дать ему такое достижение? Ради блага этих фермеров? Как Фэн Юй может извлечь из этого пользу? Фэн Юй был блестящим бизнесменом, и он не делал бы ничего без выгоды.
 
 "Что вы получите от этого? Собираетесь ли вы арендовать землю в России по низкой цене, а затем взимать с нашего фермера высокую арендную плату"?
 
 "Я что, такой человек?!" Фэн Юй чувствовал себя оскорблённым. "Я признаю, что получу прибыль от этой сделки. Я не могу вкладывать столько денег и не получать никакой прибыли". Если вы мне не верите, я могу передать вам контактные данные российских чиновников. Вы можете поговорить с ними сами. Я не буду участвовать в переговорах. Вы говорите так, как будто я отчаянно нуждаюсь в этих маленьких прибылях. Я хороший гражданин из Бинг-Сити!"
 
 Раздаете контактный телефон российских чиновников вот так? Фэн Юй действительно делал это для города Бин?
 
 "Прекрасно. Дай мне контактные данные другой стороны. После того, как эта сделка будет завершена, город вручит вам награду хорошего гражданина!" Чжан Руйцян сказал.
 
 Ха...... На этот раз я тебя поймал! Ты теперь безмолвна?
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       Чжан Руйцян был удивлен, когда Фэн Юй принял его слова, и он выглядит так, будто плохо хочет наградить хорошего гражданина.
 
 Что-то должно быть не так. Какой смысл иметь награду "Хороший гражданин"?
 
 Фэн Юй с готовностью передал Чжан Руйцян контактные данные российских чиновников. Он также объяснил Чжан Руйцян о ситуации в России и рассказал ему о своих условиях. Срок аренды должен быть не менее 7 лет, и приоритет должен быть отдан фермерам его района.
 
 Чжан Руйцян согласился. Это был не первый раз, когда Фэн Юй хотел позаботиться о своем народе. Несмотря на то, что это было слишком, Чжан Руйцян все же мог принять это.
 
 Чжан Руйцян немедленно доложил об этом секретарю партии. Это было срочное дело. Секретарь партии был в восторге. Неудивительно, что провинция номер один возлагала большие надежды на этого человека. Он действительно был способен.
 
 Когда в конце прошлого года Чжан Руйцян предсказал распад Советского Союза, над ним все смеялись. Даже провинция номер один не согласилась с его предсказаниями. Чжан Руйкян также написал статью и опубликовал ее в газетах. Весь народ знал об этом. Его считали позором партии.
 
 Только потому, что Михаил Горбачев посетил Китай, а Вы утверждали, что Советский Союз распадется? Невежда!
 
 Но несмотря на то, что провинция номер один была недовольна Чжаном Руйцяном, он не держался от него подальше. Это было потому, что он чувствовал, что Чжан Руйцян способен и ответственен. У Чжана Руйцяна были свои убеждения, и он считался преемником номер один провинции. Хоть он и совершил ошибку, но провинция номер один все равно прощает его.
 
 Но когда вся провинция и весь народ ждали, чтобы посмеяться над Чжаном Руйцяном, было объявлено о перевороте в Советском Союзе. Несмотря на то, что переворот не увенчался успехом, Советский Союз находился в плачевном состоянии. Михаил Горбачев был вынужден уйти в отставку, а союзные страны стали провозглашать независимость одна за другой!
 
 В то время все смотрели на проблемы Советского Союза с новой точки зрения. Они поняли, что распад Советского Союза неизбежен. Те, кто твердо верил в то, что Советский Союз не будет распущен, вынесли статью Чжана Руйкяна и снова начали ее критиковать.
 
 Даже союзные страны провозгласили независимость, Советскому Союзу было нелегко распасться так скоро. Эти союзные страны все равно должны будут поделить между собой активы Советского Союза. Это должно занять как минимум один год. Вы утверждали, что Советский Союз распадется в конце 1991 года? Невозможно!
 
 Но 25 декабря 1991 года Организация Объединенных Наций объявила, что Советский Союз распался! Прогноз Чжан Руйцяна был верным!
 
 Тем людям, которые должны были критиковать статью Чжана Руйцяна, нечего было сказать. Они были смущены. Некоторые из этих людей даже повернулись и начали хвалить предвидение Чжана Руйцзяна.
 
 Высшее руководство также похвалило руководителей провинции Лонгцзян и правительства города Бин. Ходили слухи, что высшие руководители хотят восстановить дипломатические отношения с этими союзными странами и нуждаются в людях, способных анализировать международные дела. Некоторые чиновники будут переведены из провинции Лонгцзян и города Бинг. Большинство людей считают, что Чжан Руйцян может быть переведен.
 
 Если бы это были другие люди, они бы не пытались участвовать в каких-либо проблемных проектах до перевода. Если бы Чжан Руйцян возглавил этот проект по аренде земли для фермеров города Бин, то это был бы пилотный проект. Чжан Руйцян был бы связан этим проектом и не мог бы быть передан центральному правительству.
 
 Каждый чиновник хотел бы быть передан центральному правительству. Это было место, где можно было бы быть ближе всего к высшим должностным лицам. Было много шансов для продвижения по службе.
 
 Секретарь партии города Бин посмотрел на Чжана Руйцяна и спросил: "Руйцян, ты уверен, что хочешь возглавить этот проект?"
 
 Чжан Руйцян кивнул: "Да, я уверен. Я закрыт для Фэн Юя, и именно Фэн Юй предложил это. Он также говорил с российскими чиновниками. Если кто-то другой возглавит этот проект, мы можем оказаться в проигрыше". В конце концов, большинство из нас не знакомы с Россией".
 
 "Хорошо. Продолжайте. Я сообщу об этом вышестоящим". Секретарь партии похлопал Чжана Руйцяна по спине. Ему повезло, что у него такой способный подчиненный.
 
 Чжан Руйцян, представляющий правительство города Бин, начал контактировать с местным правительством России. Российская сторона уже была проинформирована об этом. Когда Бинг-Сити прислал официальные документы по факсу, российские чиновники немедленно отправили команду в Бинг-Сити для переговоров.
 
 Это обсуждалось в России. Все чиновники считали, что это хорошо.
 
 Секретарь партии Бинг-Сити доложил об этом в провинцию №1 и №2. Оба считают, что это путь, по которому раньше никто не ходил.
 
 Провинция №2 посмотрела на №1. Чжан Руйцян был вашим человеком. Ему была предоставлена возможность быть переведенным в Центральное правительство. Если бы он взялся за этот проект, то упустил бы свой шанс!
 
 Провинция №1 была довольна. Вот что ему понравилось в Чжан Руйцяне. Все, что делал Чжан Руйцян, было для народа, а не для продвижения по службе. Если бы этот проект увенчался успехом, Провинция №1 постаралась бы его продвинуть!
 
 ……
 
 3 дня спустя. Фэн Ю говорил по телефону с Ли На.
 
 "Нана, приезжай на несколько дней в Бин Сити". Просто скажи своей семье, что ты навещаешь учителей средней школы. Мы не должны забывать наших бывших учителей, даже когда мы учимся в Пекине".
 
 Все это были отговорки, придуманные Фэн Ю.
 
 "Мне неудобно в эти несколько дней". Ли На специально сказал.
 
 "О чём ты думаешь? Я очень хочу навестить наших бывших учителей". Фэн Ю "серьёзно" ответил. Это всего на несколько дней. Через день-два месячные Ли На должны закончиться.
 
 "Прекрати. Я спрошу родителей. Дончжун тоже поедет в город Бин. Я могу поехать с ним".
 
 Цель приезда Вэнь Дунчжуна в Бин Сити была такой же, как и у Фэн Юя, когда он попросил Ли На поехать в Бин Сити. Ничего страшного, если не попробовать запретный плод. Но если укусить, он будет зависим.
 
 Они оба немного поболтали и повесили трубку.
 
 Немедленно зазвонил телефон.
 
 "Фэн Ю", что ты делаешь? Почему твой домашний номер всегда помолвлен, а ты не отвечал на мои звонки после того, как столько раз вызывал тебя на пейджер?!" Чжан Руйцян закричал в трубку.
 
 "А? Мэр Чжан? Что случилось? Я дома. Я тебя обидел?" Фэн Юй нарочно спросил.
 
 Фэн Ю знал, что российская переговорная команда прибыла в город Бин из Кириленко. Не стоит спрашивать, переговоры не должны идти хорошо!
 
 "Приходите ко мне в офис сейчас же!"
 
 "Эээ................ Я как раз собирался принять душ. Я только что закончил упражнения и не покрыт потом."
 
 Чжан Руйцян: "......." Ты говорил по телефону, поэтому твой номер был обручен. Только не говори мне, что ты тренируешься во время разговора по телефону?
 
 "У нас есть некоторые проблемы в переговорах с российскими чиновниками. Мы хотели бы пригласить вас помочь нам". Чжан Руйцян сменил тон. В конце концов, Фэн Юй не был его подчиненным.
 
 "Если это так, то я должен помочь Бин Сити". Тогда я не буду принимать душ. Я поспешу сейчас".
 
 Повесив трубку, Фэн Ю улыбнулся. Даже если бы я дал тебе контактные данные другой стороны, что бы ты мог сделать? Команда по переговорам из России приехала, чтобы встретиться с тобой, и что с того? В конце концов, я все равно тебе понадоблюсь.
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       Фэн Юй немедленно нарядись. Он посмотрел на себя в зеркало. Он нарядился по-взрослому, чтобы не дать русским чиновникам принять его легкомысленно.
 
 Хммм..... Неплохо. Красавчик, пока больше нет друзей!
 
 Когда Фэн Юй бросился к городскому правительству, Чжан Руйцян стал нетерпеливым.
 
 Чжан Руйцян думал, что переговоры пойдут так, как он планировал. Фэн Юй сказал ему, что у России есть земля, но им не хватает фермеров. Это было бы беспроигрышной ситуацией для обеих сторон.
 
 Но этих русских было слишком много. Они настаивали на аренде только на 5 лет, а арендная плата была возмутительно высокой. Они утверждали, что цены включают в себя использование их земли и налоги. В Китае нет таких высоких арендных ставок. Если бы крестьяне платили арендную плату, у них бы ничего не осталось. Они бы работали бесплатно!
 
 Но переговорная команда правительства города Бин не подходила русским. Русские настаивали на своих условиях и не уступают.
 
 У Чжан Руйцяна не было выбора, кроме как обратиться за помощью к Фэн Юю. Фэн Юй был бизнесменом, и он должен был лучше вести переговоры, чем они.
 
 "Наконец-то ты здесь. Почему ты так поздно?"
 
 Фэн Юй какое-то время думал и не мог придумать никаких отговорок. В эту эпоху не было таких вещей, как пробки. Никаких оправданий? Пусть будет так. Я здесь, чтобы помочь тебе!
 
 "Я уже здесь. Что случилось? Переговоры прошли не так, как планировалось? Разве я не говорил тебе о ситуации в России?" Фэн Юй сел на диван и скрестил ноги. Ха, ты не можешь обойтись без меня.
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя, который качал ногой. Он еще больше разозлился: "Ты можешь перестать сначала трясти ногой? Вы сказали мне, что в России не хватает фермеров, но они утверждают обратное. Их условия тяжелые. Мало того, что им нужна высокая арендная плата, они все равно настаивают на том, чтобы мы покупали у них сельхозтехнику, семена, удобрения, пестициды и т.д. Наши фермеры ничего не заработают. Какой фермер захочет работать в другой стране только для того, чтобы едва выжить? Вы все еще хотите, чтобы эти фермеры вернули свои земли? Невозможно!"
 
 Нужно ли покупать их сельскохозяйственную технику? Черт, они хотят забрать мясо из моей миски? С этим нельзя мириться!
 
 "Мэр Чжан, не волнуйтесь. Переговоры продолжатся после обеда? Я буду переводчиком. Может, ваши переводчики недостаточно хороши".
 
 "Что значит, наши переводчики недостаточно хороши? Переводчик - профессор из университета. Он учился в России несколько лет. Но было бы хорошо, если бы вы присутствовали. Вы сами видите. Не смотря ни на что, наши фермеры должны уметь зарабатывать деньги. Фермеры должны быть готовы поехать в Россию и вернуть свои незаконно возделываемые поля в город".
 
 "Нет проблем. Кто будет участвовать в этих переговорах? Позовите их сюда. Я хочу услышать их мысли, прежде чем я смогу принять какое-либо решение". Фэн Юй помахал рукой и дал указания!
 
 Лицо Чжан Руйцяна почернело. Ты принимаешь решения? Думаешь, у тебя есть право принимать решения? Неважно. Я должен собрать всех здесь и обсудить наш следующий курс действий.
 
 Эти чиновники только что вернулись в свои кабинеты, и прежде чем они смогли сесть, их вызвали обратно в городское правительство. Когда они вошли в кабинет, то увидели, как Фэн Ю вытирает свой жирный рот.
 
 Чжан Руйцян вызвал его в городское правительство до того, как он смог позавтракать. Чжан Руйцян попросил доставить ему мясные булочки. Чжан Руйцян был слишком скуп. Фэн Юй попросил только несколько жареных яиц, а Чжан Руйцян забрал соевое молоко. Фэн Юй мог просто пить отвар.
 
 Чжан Руйцян сказал с убийственной аурой: "Фэн Юй, теперь ты наелся, расскажи нам о своих мыслях".
 
 Чжан Руйцян имел в виду, что если ты все еще не собираешься говорить нам, что ты собираешься делать, я заставлю тебя вырвать только что съеденную еду!
 
 Фэн Юй закатил глаза. Скупой. Я съел только несколько мясных булочек. Ты даже не разрешаешь мне заказывать то, что я хочу съесть на обед. Я миллиардер. Думаешь, у меня нет денег, чтобы заплатить? Хммм... Мясные булочки из столовой городского правительства вкуснее, чем в других местах.
 
 "Я лично проверил ситуацию в России. С прошлого года их урожайность снижалась. Снижалось и производство сельхозтехники, удобрений, пестицидов. У них даже не хватает семян. Все больше и больше полей бросается, так как никто не заботится о полях".
 
 "В России, особенно в дальневосточных регионах, много невозделанных земель. Их основная сельскохозяйственная продукция - свекла, семена подсолнечника, картофель, льняные семена, пшеница, овес. Среди этих продуктов наши крестьяне специализируются на выращивании пшеницы, овса, картофеля, свеклы. На самом деле, их поля пригодны для выращивания сои, кукурузы, овощей и т.д. тоже. Из того, что я знаю, очень немногие российские фермеры выращивают кукурузу и сою в этом регионе. Кукуруза - высокоурожайная культура. Она может решить проблему нехватки продовольствия в России".
 
 "В эпоху Советского Союза, 10 лет назад, Советский Союз, включая Россию, был одним из ведущих мировых производителей сельскохозяйственных культур. Но теперь они должны зависеть от импорта. От этого можно было наблюдать упадок их сельскохозяйственной отрасли. Эта ситуация, безусловно, будет продолжаться еще некоторое время".
 
 "Бизнес их аграрных отраслей скучен. Это еще один признак того, что их сельскохозяйственная промышленность находится в упадке. Они более обеспокоены, чем мы. Значит, мы должны иметь отношение "мы не торопимся". Мэр Чжан не должен присутствовать на переговорах во второй половине дня. Я буду присутствовать на переговорах с руководителем сельского хозяйства Ли. О, приготовьте ужин, чтобы принять и этих гостей".
 
 Чжан Руйцян и остальные внимательно слушали Фэн Юя и чувствовали, что то, что он сказал, имело смысл с самого начала. Но о чем он говорил в конце? Глава переговорной группы не должен присутствовать на переговорах во второй половине дня? Ты будешь присутствовать? Что ты можешь там сделать? У вас даже нет должности в городском правительстве.
 
 Также, вы хотите, чтобы мы приготовили ужин для этих раздражающих русских? Все думали, что Чжан Руйцян не согласится на Фэн Юя, и даже ругали его. Но Чжан Руйцян кивнул. Он согласился!
 
 Они слышали, что Чжан Руйцян был близок к Фэн Юю. Но позволить молодому отродью вести переговоры с этими российскими чиновниками?
 
 Многие в офисе не знают о реальном состоянии Фэн Юя. Они думали, что Машиностроительная компания, Тай Хуа Трейдинг и т.д. принадлежат Фэн Синтай. Фэн Юй был только хитрым 2-м поколением!
 
 Может быть, Фэн Юй имел некоторые возможности, которыми восхищался мэр Чжан. Но мэр Чжан не должен позволять этому ребенку делать то, что он хочет.
 
 Когда остальная часть переговорной команды захотела убедить Чжана Руйцяна, он помахал рукой: "Решено! Фэн Юй, мне все равно, что ты будешь делать, но ты должен решить эту проблему!".
 
 Фэн Юй улыбнулся и спросил: "Тогда могу ли я заработать немного мелочи от этой сделки?"
 
 "Да. Город не может получить никакой прибыли от этой сделки, но ты не можешь заработать больше, чем крестьяне!"
 
 Остальные были шокированы. Мэр Чжан позволил Фэн Юю получить прибыль от этой сделки? Он заключал сделку с боссом этой частной компании на глазах у них?
 
 "Прекрасно. Тогда я создам новую компанию позже. Город должен иметь долю в этой компании. Таким образом, город получит некоторую прибыль, и город сможет использовать эту прибыль в качестве субсидий этим фермерам. О, я забыл сказать всем вам, что наши фермеры наверняка могут зарабатывать деньги, занимаясь сельским хозяйством за границей. Даже если они не смогут поехать в Россию, это нормально. Я связался с австралийским департаментом сельского хозяйства!"
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       Глава 379 - Что-то не так
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя эту ссылку PayPal.Me/Noobtranslator или Patreon.
 
 Фэн Юй связался с департаментом сельского хозяйства Австралии! Даже Чжан Руйцян был шокирован.
 
 Это здорово. Страховка. Так им будет проще вести переговоры с русскими. Несмотря на то, что Австралия была немного дальше от Китая, не было большой разницы с Россией. Фермеры все еще работали за границей. Они все равно будут возвращаться домой раз в год. Крестьяне тоже с этим согласятся. Это был их козырь в переговорах.
 
 Но поскольку все с воодушевлением говорили об этом, один из членов переговорной команды был спокоен.
 
 В полдень Фэн Ю съел свой обед в кафетерии городского правительства. Хотя он обедал с Чжан Руйцяном и остальными чиновниками, там было только 4 блюда и 1 суп. Только одно блюдо было мясным. По словам Чжана Руйцяна, только потому, что Фэн Юй обедал с ними, у них есть дополнительные блюда. Обычно у них только 2 блюда и 1 суп.
 
 Фэн Юй был безмолвным. Вы добавили только 2 овощных блюда для меня? Вау... это щедро! Я должен воспользоваться этой возможностью, чтобы заработать для себя больше денег. Город не может продолжать получать все блага. Эти крестьяне тоже не будут мне благодарны.
 
 После обеда русские чиновники вошли в зал заседаний. Каждый из них шел с высоко поднятой головой. У них был уверенный взгляд.
 
 Фэн Юй был любопытен. Каким бы бесполезным ни был Чжан Руйцян и его команда, они никак не могли потерпеть неудачу на этих переговорах. Требования, выдвинутые российскими чиновниками, были слишком жесткими.
 
 Как эти российские чиновники придумали такие условия?
 
 А? Почему те люди, которые только что пришли, продолжали смотреть на меня? Я сижу на месте переводчика. Они не должны обращать внимание на молодого переводчика.
 
 Они выглядят так, будто опасались меня. Почему они так защищаются от переводчика?
 
 Если только... эти люди не знали, что Фэн Юй будет вести переговоры.
 
 Но откуда им знать? Фэн Юй не был настолько высокомерен, чтобы думать, что все знают, кто он такой, даже в городе Бин. Не говоря уже о загранице. Фэн Юй упомянул об этом только Кириленко, и не было причин, чтобы Кириленко дал о нем знать. Откуда у этих людей эти новости?
 
 Фэн Юй опустил голову и старается, чтобы люди его не замечали. Может быть, он слишком много думал. Возможно, этим русским было любопытно только незнакомое лицо. В конце концов, Фэн Ю был ещё слишком молод.
 
 "Господин Иванов, мы обсуждали ваши условия и считаем, что условия были слишком жесткими. Мы не можем это принять. Если ваша сторона готова снизить ваши требования, то мы можем продолжить обсуждение". Начальник сельского хозяйства Ли сказал.
 
 Фэн Юй сказал сзади и перевел все, что сказал шеф Ли, на русский язык.
 
 Российская переговорная команда состоит из представителей 3 регионов. Иванов был представителем крупнейшей области, а также руководителем команды. Два других представителя были его заместителями. Все решения были приняты тремя из них. Остальные члены команды были там, чтобы служить им.
 
 "Тогда чего хочет Бинг Сити? О каких условиях вы хотите поговорить?"
 
 Шеф Ли был удивлен. Невозможно. По утрам они отказываются отступать. Они отказались вести переговоры. Почему они изменили свое отношение и теперь готовы вести переговоры?
 
 Что случилось в течение нескольких часов после утренних переговоров? Этот Фэн Юй правильно перевел то, что я сказал?
 
 "Скажите им, что мы не будем покупать их сельхозтехнику, пестициды, удобрения и т.д.". Наши фермеры могут свободно сравнивать цены на рынке и покупать товары из любого места. Они даже могут отправить эти товары в Россию из города Бинг". Шеф Ли сказал, что это неспецифическое условие, чтобы проверить отношение другой стороны. На этот раз он попросил профессора из университета Лонгцзяна перевести.
 
 Профессор был удивлен и посмотрел на шефа Ли. Этот молодой переводчик хорошо справлялся. Прекрасно. Так как я принял это задание, тогда я должен перевести.
 
 Фэн Ю не возражает. Ему тоже было лень переводить. Чёрт. Этот шеф Ли действительно относился к нему как к переводчику. Чжан Руйцян сказал, что именно он возглавит эти переговоры. Какая часть этого шефа Ли не понимает?
 
 Думаешь, ты справишься с переговорами? Вперед. Если ты действительно настолько способен, почему переговоры провалились сегодня утром? Раз ты думаешь, что способен, продолжай. Я посмотрю, как хорошо ты справишься.
 
 Переговоры продолжались, и шеф Ли использовал все свои трюки и навыки. Как будто он вернулся в молодость. Чемпион дебатов. Он заставил российскую команду отступить и успешно позволил россиянам согласиться на то, чтобы крестьяне могли свободно покупать.
 
 Шеф Ли и остальная часть его команды были в восторге. Только Фэн Юй вздыхал в его сердце. Эта кучка бесполезных идиотов!
 
 Это заставляло их сдаваться? Кроме того, что Россия не может устанавливать цены, от чего ещё они сдались? Дать тебе свободу покупать? Если учесть стоимость, то крестьянам в России будет дешевле покупать. Транспортные расходы из города Бинг в Россию были дополнительными затратами для фермеров. Более того, семена из Бинг Сити могут быть непригодны для посадки в России.
 
 Не забывайте, что россияне устанавливают ежегодный минимальный урожай на полях. Просто посмотрите на свеклу. У их свеклы красные листья, а у вашей - зеленые. Это разные виды!
 
 Вы говорили часами, но ничего не было решено. Вы все еще можете гордиться? Если бы Фэн Ю был другой стороной, фермеры Бинг Сити были бы закончены.
 
 Например, российские чиновники могут заставить своих людей манипулировать рыночными ценами, и цены на них были бы чуть выше в тех регионах, где крестьяне Бин-Сити арендовали земли. И тогда государство сможет предоставить субсидии их местным фермерам в этих регионах. Таким образом, местные фермеры все равно смогут получать более дешевые пестициды, удобрения и т.д. Но стоимость фермеров города Бинг будет выше.
 
 Какова самая главная проблема на этих переговорах? Это арендная плата и площадь земли. Вы говорите почти полдня на этих бесполезных условиях. Почему вы сначала не говорите о важных вещах?
 
 Другая сторона позволила тебе выиграть на этих неважных условиях сейчас. Затем, когда вы обсуждаете критические условия, и они потребовали, чтобы вы уступили им, вы уступите?
 
 Конечно. Шеф Ли понял, что российские чиновники уступили по многим направлениям. Но когда они начали говорить о ставках аренды и площадях, они были тверды и отказывались отступать.
 
 Российские чиновники теперь начинают говорить: Мы только что уступили вашим требованиям. Разве правительство города Бинг не должно немного отступить? У России и Китая хорошие дипломатические отношения. Вы не должны позволять нам быть в невыгодном положении. Это повлияет на связи наших стран.
 
 Фэн Юй издевался в своем сердце. Шеф Ли думает, что он был способен? Раньше он говорил так уверенно. Почему он сейчас дрогнул? Какой смысл заставлять Россию согласиться на его прежние условия? Сколько вы можете от этого сэкономить? Арендные ставки были важнейшей частью этих переговоров, и это повлияло бы на доходы фермеров.
 
 А? Что-то было не так. Почему этот переводчик держал чашку в руках, когда шеф Ли замолкал? Даже если вы пьёте чай после того, как шеф Ли закончит говорить, но не стоит делать это каждый раз.
 
 Если пить чай, как тот переводчик, чашка должна быть пустой. Почему он все еще притворялся, что пьет свой чай?
 
 Что-то не так с этим переводчиком!
 
 Фэн Юй вспоминает времена, когда в комнату заходили российские чиновники. Пугающая мысль приходит ему в голову!
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  Экстраординарный гений Глава 380 - Вы должны быть решительным предателем.


  

    
       Фэн Юй подал сигнал шефу Ли и прошептал что-то ему на уши. Шеф Ли озадаченно посмотрел на Фэн Ю. О чем думал этот парень? Он хотел закончить переговоры на сегодня?
 
 До сих пор все шло гладко. Если они прекратят переговоры сейчас, то завтра русские будут более высокомерны.
 
 "Шеф Ли, поверьте мне. Завтра я дам вам удовлетворительный ответ. Вы также должны верить в решение мэра Чжана".
 
 Шеф Ли может отчистить первую часть предложения. Но он не может игнорировать последнюю часть. Почему мэр Чжан так доверял этому Фэн Юю и думает, что сможет помочь им в переговорах? Может быть, этот Фэн Юй знает что-то, о чём они не знали?
 
 Если это так, то переговоры должны закончиться на сегодня. В конце концов, они добились некоторого прогресса. Он также может вернуться и доложить мэру Чжану.
 
 "Господин Иванов, я думаю, что наши переговоры должны закончиться на сегодня". Могу сказать, что все вы устали. Сегодня вечером мы подготовили несколько выступлений во Дворце культуры для вас и вашей команды. Вам стоит пораньше поужинать".
 
 Иванов посмотрел на своих заместителей и кивнул. Они не должны слишком сильно давить на правительство города Бинг. Если бы новости были реальными, то они должны были бы уступить требованиям правительства Бинг-Сити. Хорошо, что они заканчивают переговоры на сегодня. Таким образом, у них будет время проверить новости.
 
 ……
 
 После завершения переговоров Фэн Юй и вождь Ли вернулись в офис Чжан Руйцяна.
 
 Шеф Ли с гордостью докладывает Чжан Руйцяну о ходе переговоров. Это все его заслуга.
 
 Чжан Руйцян закончил слушать его доклад и увидел, как Фэн Юй нахмурился. Может быть, Фэн Юй думал, что будет трудно урегулировать эти переговоры?
 
 "Фэн Юй, почему ты не сказал им, что разговаривал с австралийским департаментом сельского хозяйства?"
 
 Фэн Ю открыл свои ладони: "Мэр Чжан, вы действительно думаете, что я настолько способен и действительно связался с Австралией?"
 
 Лицо Чжана Руйцяна изменилось: "Что? Вы не связывались с Австралией? Тогда почему вы нам это сказали?"
 
 "Это всего лишь форма тактики переговоров". Это для того, чтобы предоставить неверную информацию нашим соперникам. Сначала я подумал, что мне нужно больше времени, чтобы подготовиться. Но сейчас в этом нет необходимости. Похоже, российские чиновники знали об этом".
 
 "Невозможно! Я ничего не говорил об этом во время переговоров. Остальные тоже об этом не упоминали. Откуда они могут знать?" Шеф Ли ответил.
 
 Этот Фэн Юй даже осмелился солгать им и мэру Чжану. У вождя Чжана очень плохое впечатление о Фэн Ю.
 
 "Тогда вождь Ли, не могли бы вы объяснить изменение отношения российских чиновников во второй половине дня? Сегодня днём переговоры прошли более гладко, чем утром, да? Как вы думаете, почему они уступили нашим просьбам?" Фэн Ю попросил.
 
 Шеф Ли потерял слова. Он вспомнил, и кажется, что Фэн Ю был прав. Но как русские узнали об этом, ничего не сказав? Если только... в команде по переговорам не было предателя!
 
 Шеф Ли посмотрел на мэра Чжана, и их лица изменились.
 
 "Вы знаете, кто это?" Чжан Руйцян спросил в серьезном тоне.
 
 Фэн Юй кивнул: "Переводчик с иностранных языков".
 
 "Как ты можешь доказать?" Шеф Ли не верит Фэн Ю. Это он нанял того переводчика. Этот переводчик учился в Советском Союзе раньше. Если этот переводчик был предателем, значит, он выбрал не того человека. Его даже могут подозревать в сговоре с предателем. Он был невиновен и ничего не сделал, чтобы предать нацию. Он был еще молод и у него есть светлое будущее. Это дело разрушило бы его карьеру.
 
 Фэн Юй улыбнулся и спросил: "Шеф Ли, помните ли вы, что каждый раз, когда вы будете выдвигать свои требования, этот переводчик будет держать свою чашку, а русские будут отвергать? Когда этот переводчик просто сдвинет чашку с места, русские уступят вам"?
 
 Шеф Ли вспомнил, что переводчик во время разговора вмешивался в чашку с чашкой. Но он не был уверен, правда ли то, что сказал Фэн Ю.
 
 Но это было очень просто. Они могут просто привести переводчика на допрос.
 
 "Вызовите его. Я спрошу его лично".
 
 Фэн Ю был в шоке. А? Хочешь позвонить ему и спросить прямо? Кто может быть настолько глуп, чтобы признать это?
 
 Шеф Ли взглянул на Фэн Юя: "Тебе не нужно ни о чём беспокоиться". Я узнаю, предатель ли он в течение 5 минут после допроса".
 
 Фэн Юй повернулся к Чжан Руйцяну. Черт, ты тоже на это согласен?
 
 Тот переводчик приехал, и увидел двух лидеров в офисе. Он тепло приветствовал их. Не похоже, что он их предавал.
 
 Шеф Ли улыбнулся и спросил: "Переводчик Сюэ, вы работаете с министерством иностранных дел несколько лет? Как ваше здоровье? Какие у вас ожидания на будущее?"
 
 "Я здоров. Я выслушаю договоренности лидеров и буду хорошо выполнять свои обязанности". Переводчик Сью сидела вертикально. Лидеры собираются повысить меня?
 
 "У вас есть какие-нибудь проблемы дома? Вам нужна моя помощь?"
 
 "Нет. У моей семьи все хорошо. Я выйду замуж в конце этого года. Руководитель назначил мне квартиру с двумя спальнями".
 
 Шеф Ли кивнул. Он продолжал спрашивать этого переводчика, как будто случайно с ним поболтал: "Поскольку ваши командиры и подразделение хорошо с вами обращались, почему вы предали нас?"
 
 Переводчик Сью была ошеломлена: "Ах... Мэр Чжан, шеф Ли, я вас не предавал."
 
 "Нет"? Ты не вмешивался в чашку во время переговоров? Вы очень хотели пить? Я даю тебе шанс, пригласив тебя сюда. Я до сих пор не уведомил инспекцию дисциплины. Если вы сами за себя отвечаете, мы можем продолжить разговор. Но если вы все еще настаиваете, то вы должны знать о последствиях!" Шеф Ли внезапно стал очень серьезным и постучал пальцем по кофейному столику.
 
 Переводчик Сюэ сразу же обращает на себя внимание: "Мэр Чжан, шеф Ли, я признаю. Простите, что предал вас!"
 
 У Фэн Ю упали челюсти. Это может быть по-настоящему?
 
 Черт, люди в эту эпоху были такими робкими? Разве люди теперь не знали, что никогда не стоит признавать свою вину, даже когда поймали с поличным?
 
 Фэн Юй забыл, что у правительственных чиновников больше политической власти, чем будущего.
 
 Одним из российских чиновников в переговорной группе был бывший одноклассник переводчика Сюэ. Они встретились снова, когда российская переговорная команда прибыла в город Бин. Этот российский чиновник знал, что переводчик Сюэ собирается жениться. Несмотря на то, что правительство предоставит ему жилье, ему все еще не хватало денег. Он приехал из бедной семьи, и его семья была в долгах. Его родители заняли деньги на его университетское образование. Его зарплата была невелика, и большая ее часть была использована для погашения его долгов.
 
 Выходить замуж было недешево. Ему все еще нужно было отремонтировать квартиру, устроить свадебный банкет, достать бытовую технику. У него не хватает денег!
 
 Его бывший одноклассник сказал ему, что если он раскроет какую-нибудь инсайдерскую информацию от команды Бинг Сити, он даст переводчику Сюэ сумму денег. Он собирается устроить грандиозную свадьбу!
 
 Сначала переводчик Сью не согласился. Но вчера вечером он поссорился со своей невестой. Его невеста хотела купить телевизор, холодильник и стиральную машину. Она также потребовала грандиозную свадьбу. Она бы отменила свадьбу, если бы переводчик Сюэ не смог предоставить ей эти требования.
 
 Именно поэтому переводчик Сюэ решила рискнуть. Он сказал тем российским чиновникам, что Бинг-Сити очень хочет эту сделку.
 
 Русские слышали это и знали, что поскольку Бинг-Сити действительно хочет эту сделку, и это будет пилотная площадка для Центрального правительства, то русские могут навязать более жесткие требования от Бинг-Сити. Таким образом, российские чиновники смогут получить больше кредитов, когда эта сделка состоится.
 
 Фэн Юй был прав. Переводчик Сюэ использовал свою чашку, чтобы дать подсказки другой стороне. Он также был тем, кто рассказал другой стороне о том, что Фэн Юй связался с австралийским правительством. Переводчику Сюэ хорошо заплатили за эту новость.
 
 "Хм! Предатель! Ты будешь жестоко наказан. Позже ты сдашься в Дисциплинарную инспекцию. Может быть, ты сможешь получить более легкое наказание". Шеф Ли был в ярости. Больше всего он ненавидел предателей. Его дед умер из-за предателей!
 
 Фэн Ю внезапно прервал: "Вздох...... Шеф Ли, мы должны дать ему шанс, если он хочет покаяться."
 
 Переводчик Сю сразу кивнул: "Точно". Мэр Чжан, шеф Сюэ, пожалуйста, дайте мне шанс. Я больше не предам нацию. Я больше не буду предателем!"
 
 Фэн Юй покачал головой: "Нет. Ты должен продолжать быть предателем!"
 
 Все смотрели на Фэн Ю в удивлении. Продолжаешь быть предателем? О чём ты говоришь?
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  Экстраординарный гений Глава 381 - Двойной шпион


  

    
       Фэн Юй повернулся к мэру Чжану и шефу Ли, чтобы объяснить. Он хотел, чтобы переводчик Сюэ был двойным агентом-шпионом!
 
 Разве этот переводчик Сюэ не сожалел о своих действиях и не хотел, чтобы у него был шанс измениться? Почему бы не использовать его в этих переговорах?
 
 Чжан Руйцян и шеф Ли посмотрели друг на друга. Точно. Поскольку российские чиновники подкупили переводчика Сюэ, почему они все еще должны быть джентльменами и играть по правилам? Эта сделка была для Бинг Сити. В лучшем случае, они получат плохую репутацию. Но самое главное, что от этого выиграют фермеры Бинг-Сити.
 
 Чжан Руйцян и вождь Ли решили следовать планам Фэн Юя.
 
 Фэн Юй был счастлив. Это было похоже на войну. Как можно выиграть войну, не прибегая к тактике? Но почему Чжан Руйцян смотрел на него с отвращением? Чжан Руйцян выглядел так, будто его обманул Фэн Юй. А? Я обманул его в прошлом? Может быть. Но я увеличил налоговые поступления городского правительства и доходы гражданских лиц.
 
 Фэн Юй некоторое время говорил с переводчиком Сюэ, а переводчик Сюэ посмотрел на мэра Чжана. Мэр Чжан кивнул: "Ты можешь просто делать то, что он сказал. После того, как эти переговоры закончатся, вы отдадите деньги, которые забрали у них, а я оставлю дело в покое".
 
 Переводчик Сю была освобождена. У него не хватило денег только на свадьбу. Он и его невеста работали. Они могли отложить свадьбу. Но если он потерял работу, то все пропало! Его невеста даже бросила бы его!
 
 Кроме того, Фэн Юй сказал ему, что если переговоры пойдут по плану, он научит его, как позволить невесте выйти за него замуж.
 
 ……
 
 В тот вечер Иванов и его команда находились во Дворце культуры, наблюдая за выступлениями. Несмотря на то, что они не понимают китайского языка, они все равно получали удовольствие.
 
 Они чувствовали, что правительство города Бин больше склоняется к России. Если нет, то зачем правительству города Бин готовить для них такие спектакли?
 
 Они бы вернулись в Россию после завершения переговоров. Они вернулись бы со значительным достижением. Австралия и Бинг-Сити были слишком далеки друг от друга. Климат тоже был другим. Они считают, что Австралия не представляет для них угрозы.
 
 После выступления переводчик Сюэ и представители правительства города Бинг отправили Иванова и его команду обратно в гостиницу. Переводчик Сюэ подождал, пока китайские чиновники уйдут, и он тайно вернулся в номер Иванова. В комнате Иванова был еще один русский чиновник. Он был одноклассником переводчика Сюэ.
 
 "Сюэ, у тебя есть хорошие новости для нас?" Иванов улыбнулся и спросил. Он был очень уверен, что выиграет в этих переговорах.
 
 У переводчика Сюэ было тревожное выражение лица. Иванов подал сигнал своему помощнику, и его помощник сказал: "Сюэ, не волнуйся. Если ваша информация будет полезна, мы вам хорошо заплатим". У нас дважды была корпорация, и вы бы видели нашу искренность. Денег, которые мы вам дали, должно хватить на ремонт и свадьбу".
 
 Переводчик стиснул зубы и сказал: "На этот раз я хочу 100,000 долларов!"
 
 "Что? 100,000 долларов? Это ограбление при дневном свете!" Иванов встал. 100 000 долларов было больше, чем пожизненная зарплата переводчика Сюэ. Невозможно!
 
 Одноклассник переводчика Сюэ пытался с ним поговорить: "Сюэ, мы не можем дать тебе столько денег сейчас". Почему бы тебе не рассказать мне об информации, которую ты получила первой. Если бы твоя информация имела решающее значение, я бы убедила его дать тебе 2000 долларов".
 
 Исходя из текущих обменных курсов, 2 000 долларов США составили около 10 000 юаней. Речь шла о 5-летней зарплате переводчика Сюэ. Это было отличное предложение.
 
 Несмотря на то, что российские чиновники смогли предложить более 2000 долларов США, средний доход китайцев был скуден. Их предложение было основано на среднем доходе Китая в то время.
 
 Переводчик Сюэ покачал головой: "Нет. Моя информация определенно стоит 100,000 долларов". Вы пожалеете, если не послушаете меня".
 
 Переводчик Сюэ была настойчива, и Иванов колебался. Если переговоры провалились, то они вообще не получили бы никаких кредитов. Их могут даже наказать политические соперники. Более того, эта сумма денег была не из его собственного кармана. Они могут претендовать на нее как на расходы своего правительства.
 
 Если бы они смогли заключить эту сделку, их вышестоящие лица закроют один глаз и отпустят их. В конце концов, они делали это на благо своей родины.
 
 Но этот переводчик Сью был слишком жаден. Он хотел 100,000 долларов.
 
 Если он согласится с его требованиями сейчас, то попросит ли он завтра 200,000 долларов за другую информацию?
 
 "5000 ДОЛЛАРОВ". Это последнее предложение." Иванов проверял его.
 
 Переводчик Сью встал: "Господин Иванов, тогда я уйду". Думаю, ты пожалеешь еще о двух днях!"
 
 "Подожди, 10,000 долларов!"
 
 Переводчик Сюэ не останавливался и продолжал идти к двери.
 
 "Хорошо. Согласен."
 
 Переводчик Сью вернулась на свое место: "Вы приняли мудрое решение".
 
 "Но сначала я дам тебе только 10 000 долларов". После того, как я выслушаю вашу информацию, я решу, заплачу ли я вам остальное". Иванов добавил условие.
 
 "Полная оплата 100,000 долларов США. Я скажу вам, как только получу деньги".
 
 "Ты не боишься, что я расскажу твоим лидерам о том, что ты получаешь деньги от нас?" Иванов угрожал ему.
 
 Переводчик Сюэ ответила: "Тогда продолжай. Максимум, я потеряю работу. Вы, однако, опозорите Россию за то, что она меня подкупила". Тебя тоже уволят, и даже остальные члены твоей команды будут наказаны! Я всего лишь один человек, и я буду тащить за собой всех членов Вашей команды!".
 
 Иванов посмотрел на своего ассистента и сказал: "Иди и возьми рубли".
 
 "Я сказал, что хочу доллар. Только USD. Как только я получу деньги, я уеду из Китая".
 
 Итак, это была его последняя сделка. Неудивительно, что он хотел такую большую сумму денег. Но если эта информация не стоила такой цены, то Иванов не отпустит переводчика Сюэ из комнаты!
 
 Через 10 минут помощник Иванова вернулся и положил сумку на стол. Там было 10 пачек долларов. Дыхание переводчика Сюэ участилось, когда он увидел сумку с деньгами.
 
 Переводчик Сюэ потянулась за деньгами, но Иванов остановил его: "Скажи мне, какая у тебя информация".
 
 "Хорошо". Вам не любопытно, почему мэр Чжан не явился на сегодняшние переговоры?"
 
 "Я думал, у него есть срочные дела?"
 
 "Точно. Он занимался некоторыми делами. Но знали ли вы, куда он пошел? Он поехал в Шэньчжэнь, чтобы встретиться с австралийской командой министерства сельского хозяйства!"
 
 "Что? Австралийская сельскохозяйственная команда тоже здесь?"
 
 Иванов был в шоке. Это значит, что у Китая был запасной план. Так что сегодня вечером приветствие было не для того, чтобы развивать отношения, а для того, чтобы затормозить время.
 
 "Но что с того? Мы знали об этом днем. Эта информация не стоит 100 000 долларов!" Иванов яростно сказал.
 
 "Что, если я скажу, что настоящая цель Бинг-Сити - это Австралия? Переговоры с Австралией начались с прошлого года. Они используют вас только для того, чтобы оказать на них давление. Условия, предложенные австралийцами, были намного лучше ваших. Если вы собираетесь упустить эту возможность, то просто относитесь к этой поездке как к короткому отпуску для вас и вашей команды".
 
 Иванов был в шоке. Мы.... только второй вариант?
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       "Повторите то, что вы только что сказали. Мы - второй выбор?"
 
 "Что ты мне не веришь? Тогда скажите мне причину, почему мэр города Бинг не участвует в таких важных переговорах? Почему Бинг-Сити послал заместителя мэра вести с вами переговоры? И ещё, почему он ушёл в разгар переговоров?"
 
 Иванов был в растерянности. Если бы он не смог заключить эту сделку, у него не было бы чести, и он даже был бы наказан! О, так как переводчик Сюэ был готов рассказать ему об этом, значит, у него было решение этого вопроса.
 
 "Сюэ, у тебя есть какой-нибудь способ дать нам выиграть? У тебя наверняка есть план, да? Что Австралия предложила Бинг-Сити? Скажи мне. Мы также можем сопоставить их".
 
 Переводчик Сюэ ответила высокомерной ухмылкой: "Конечно. Если бы нет, я бы тоже не просил у тебя столько денег". Как ты думаешь, моя информация стоит 100,000
 
 USD?"
 
 "Да! Расскажите нам о своих планах."
 
 "Решение заключается в том, что ваша сторона понизит ваши условия, и я попрошу своего брата испортить переговоры между Австралией и городом Бинг в Шэньчжэне".
 
 "А? Твой брат может испортить разговоры вон там?"
 
 "Конечно. Мой старший брат также является переводчиком, и он отвечает за работу команды переводчиков на переговорах между Австралией и Бинг-Сити! На этой встрече он должен проверить все переведенные документы. Если он изменит некоторые данные в документах, то у вас будут высокие шансы на победу. Но ваша сторона все равно должна принять требования Бинг-Сити".
 
 Переводчик Сюэ следовал инструкциям Фэн Юя. Сначала он испугался. Даже его голос дрожал и боялся, что Иванов узнает об этом. Но Иванов и его последователь этого не заметили. Они думали, что переводчик Сюэ слишком взволнован, чтобы увидеть деньги. Они также будут взволнованы, если увидят перед собой 100 000 долларов.
 
 "Как нам снизить наши условия?"
 
 "Завтра ты должен посмотреть на меня. Мы будем следовать нашим предыдущим сигналам. Если условия таковы, что Бинг-Сити не уступит, я прикоснусь к своей чашке обеими руками. Если условия таковы, что Бинг-Сити сдастся, то я буду держать чашу, чтобы пить воду. Вы сами решите, принимаете ли вы условия Бинг-Сити!"
 
 Переводчик Сюэ указывает на деньги: "Уже поздно. Мне пора уходить. Если я останусь здесь надолго, меня заметят".
 
 Иванов держался за мешок с деньгами, вытащил около половины и передал его переводчику Сюэ.
 
 "Что это значит? Хочешь вернуться к своим словам? Без меня ты не узнаешь исходную точку Бинг-Сити!" Переводчик Сью ревела.
 
 "Нет, я не вернусь к своим словам. Но этот вопрос еще не закончен. Ты не можешь взять все деньги. Сначала ты получишь половину, а после всего, что будет сделано, ты получишь оставшуюся часть!" Проще говоря, если бы не было сделки, то переводчик Сюэ получит только 50 000 долларов.
 
 Переводчик Сюэ некоторое время уставилась на Иванова и отступила: "Хорошо. Но я должен получить деньги до того, как вы подпишите контракт". Если нет, я испорчу контракт". Поверьте, мне легко испортить контракт!".
 
 Переводчик Сюэ ушел, и Иванов вызвал своих заместителей в свою комнату для обсуждения. Трое из них будут делить кредит, и предложенные взятки также были разделены между ними. Но их требования все равно придется обсуждать. Ожидания России были простыми. На полях должны были быть люди, занимающиеся сельским хозяйством, и часть урожая должна была быть передана им.
 
 Трое из них не знали, в чем суть Бинг-Сити и какие условия приняла Австралия. Трое из них решили посмотреть на сигналы переводчика Сюэ и принять решение на месте.
 
 Выйдя из комнаты Иванова, переводчик Сюэ не вернулся домой. Вместо этого он отправился к городскому правительству.
 
 Он тайно отнес сумку в офис Чжана Руйцяна. Лишь несколько человек, которые еще работали, видели его.
 
 "Мэр Чжан, я следовал указаниям господина Фэна и все рассказал Иванову. Эти 50 тысяч долларов от него. Я все сдал. После того, как этот разговор будет завершен, он даст мне еще 50 000 долларов. Клянусь, я не сохраню ни цента".
 
 Чжан Руйцян смотрел открытыми глазами. 50,000 ДОЛЛАРОВ? Какие инструкции Фэн Юй дал переводчику Сюэ? Как получилось, что русские готовы были дать ему взятку в 50,000 долларов?
 
 Фэн Юй кивнул: "Это нормально. Нет проблем. Завтра, когда вас спросят, просто скажите, что правительство города Бин решило временно приостановить переговоры. Вы привезёте этих русских посетить достопримечательности нашего Бинг-Сити".
 
 Переводчик Сью была удивлена: "Мы не продолжим переговоры завтра?"
 
 "Это был наш предыдущий план. Теперь он был изменен. Теперь мы говорим с австралийцами. Эта сторона может подождать. Что с этим не так?" Фэн Юй смеялся.
 
 Чжан Руйцян также понял, почему Фэн Юй принял такое решение. Это было для того, чтобы заставить другую сторону волноваться. Чем больше другая сторона беспокоилась, тем выше была вероятность того, что она совершит ошибку. Таким образом, им было бы легче снизить свои требования!
 
 "Просто следуйте инструкциям Фэн Юя". Возвращайся первым. Будь естественным завтра."
 
 Фэн Юй обратился к Чжан Руйцяну: "Мэр Чжан, я думал, вы собираетесь в провинциальное правительство поработать? Вам лучше уйти".
 
 Чжан Руйцян кивнул и похлопал по плечам Фэн Юя: "Не дайте нашему городу воспользоваться."
 
 ……
 
 "Что? Ты своими глазами видел, что министр иностранных дел вошел в кабинет Чжана Руйцяна с сумкой, а он ушел с пустыми руками? Фэн Юй тоже был в офисе? Хорошо" заместитель мэра Сюй повесил трубку и чихнул.
 
 Чжан Жуйцян, я думал, что ты праведник. Значит, ты человек, который принимает взятки! Хрэмп! Как такой человек может быть повышен в должности? Он не должен быть исполнительным мэром! Может быть, я смогу занять его пост.
 
 Может быть, я смогу работать пару лет до выхода на пенсию. Если я пойду в провинциальное правительство, его могут даже понизить в должности!
 
 Это была хорошая новость. Если бы это было через один или два месяца, у заместителя мэра Сюй не было бы такой возможности.
 
 ……
 
 Менеджер гостиницы "Интернациональная" Ю.А. получил указания от Правительства города о том, как лучше всего поступить с российскими чиновниками. Эти российские чиновники не могут покинуть отель самостоятельно. Их должен сопровождать кто-то из правительства города Бинг. Это было сделано для того, чтобы предотвратить несчастные случаи.
 
 Была еще одна инструкция. Незнакомцы не должны беспокоить Российских Чиновников. Хм... Телефонные линии в комнате русских чиновников должны быть перерезаны. Это было сделано для того, чтобы они не получали неприятные звонки, которые могли бы помешать их отдыху.
 
 Менеджер Юй думал в глубине души, что никто не осмеливается делать неудобные звонки в номера отеля "Интернешнл". Но так как он получил это указание от городского правительства, то он должен был следовать ему. Он перерезал телефонные линии в номерах и сказал российским чиновникам, что они проводят проверки по телефонным линиям в этом районе. Это займет один или два дня. Если Чиновникам нужно позвонить, они могут воспользоваться телефонами в вестибюле.
 
 Фэн Юй видел, что его план проходит гладко. Хотя лазеек было много, и, возможно, что-то идет не так, как планировалось, но он знал, что Россия беспокоится больше, чем Бинг-Сити. Его простой план никак не мог провалиться!
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 Пожалуйста, поддержите меня, используя эту ссылку PayPal.Me/Noobtranslator или Patreon.
 
 "Что? Переговоры будут приостановлены на сегодня? Бинг-Сити послал людей, чтобы они привозили нас по городу?" Иванов был озадачен. Почему разговоры затянулись? Кто, черт возьми, хочет осмотреть твой город?!
 
 Бинг-Сити был просто городом, покрытым снегом и льдом. Не было большой разницы с Россией. В России были лучшие пейзажи.
 
 Может быть, правительство Бинг-Сити пыталось затянуть время и сначала вести переговоры с Австралией?
 
 Если бы Австралия сначала заключила сделку с Бинг-Сити, то Россия вышла бы из этой игры. Нет! Мы должны немедленно поговорить с Бинг Сити. Так как правительство Бинг-Сити пыталось оправдать это, то я должен взять инициативу на себя.
 
 "О, господин Иванов, вы хотите продолжить переговоры? Время еще есть. Землю можно будет вспахать только в апреле, а посадки начнутся только в мае. Нет никакой разницы, можем ли мы договориться сейчас или завтра. Кроме того, руководитель нашей переговорной группы не в Бинг-Сити. Нет лица, принимающего решения". Шеф Ли говорил медленно, не торопясь.
 
 "Кроме мэра Чжана, вокруг нет других лидеров? Эта сделка повлияет на отношения между нашими странами. Мы высоко ценим эту сделку, и Китай также должен проявить немного искренности!" Иванов настоял.
 
 "Хммм...................................... Но мы спланировали маршрут вашего тура и заплатили деньги. Если ты и твоя команда не поедете, я не смогу ответить своим вышестоящим. Как насчет того, чтобы продолжить переговоры завтра? Сегодня мы продолжим, как и планировали. Я приведу вас в Бинг-Сити". Шеф Ли притворился, что уступает неохотно.
 
 Иванов тоже не осмеливался давить на него слишком сильно. Ладно. Тогда завтра. Австралия, что эта сторона не сможет заключить сделку за один день. Переводчик Сюэ обязательно поможет ему за эти 50,000 долларов.
 
 На следующий день Иванов со своей командой отправился в городскую управу и был уведомлен о том, что шеф Ли заболел! Вчера он простудился, когда привез Иванова и его людей в Бинг-Сити. Он не смог продолжить переговоры сегодня. Даже были другие члены переговорной команды Бинг-Сити, они не могли принимать решения. Иванову нужно подождать, пока шеф Ли не выздоровеет.
 
 Иванов был уверен, что правительство Бинг-Сити тянет время. Он пытался спросить о мэре Жанге, но ему сказали, что он уехал в другую провинцию на работу. Кто, черт возьми, верит в такую ложь. Он должен быть в Шэньчжэне и вести переговоры с австралийцами!
 
 Все заместители мэров заняты? Иванов не верит, что все лидеры заняты. Они знали, как действуют китайские города. В одном городе как минимум 7-8 депутатов. Как получилось, что все они заняты одновременно?
 
 Нет. Правительство города Бинг должно как можно скорее продолжить переговоры. Если нет, он пойдёт и найдёт лидеров провинции Лонгцзян! Этот вопрос касается двух стран. Лидеры там наверняка займут в этом приоритетное место. Несмотря на то, что Россия больше не была частью сильного Советского Союза, она по-прежнему считалась одной из сверхдержав в мире. У них была одна из сильнейших военных сил. Китай не может просто их игнорировать!
 
 Мэр города Бин получил жалобы от российской переговорной команды. Российская команда жаловалась, что переговорная команда Бин-Сити не была искренней в этой сделке. Это повлияло бы на отношения между обеими странами.
 
 Чжан Руйцян уже проинформировал мэра о своем плане и о том, что происходит. Хотя мэр посчитал, что план Чжана Руйцяна был слишком хитрым, это пойдет на пользу городу Бин. До тех пор, пока русские об этом не узнают, все будет хорошо. Как только контракт будет подписан, им будет уже поздно сожалеть об этом.
 
 Мэр согласился продолжить переговоры с представителями России лично, и Иванов получил облегчение.
 
 Австралийская сторона разговаривала только с заместителями мэра, а Иванов и его команда разговаривали с мэром. Даже если бы у австралийцев были лучшие предложения, у мэра все равно была бы власть над ними.
 
 Но после начала переговоров Иванов обнаружил, что с мэром сложнее, чем с Жаном Руйцяном. Мэр выдвинул много требований и был более жестким, чем обсуждалось ранее. Это доказало, что правительство города Бинг не было искренним в разговоре с ними!
 
 Поэтому Иванов попросил переводчика Сюэ попросить брата создать проблемы для австралийской команды. Ведь переводчик Сюэ забрал его деньги!
 
 На следующий день правительство города связалось с Ивановым и заявило, что они хотят продолжить переговоры.
 
 Но Иванов был разочарован. Несмотря на то, что условия были не такими тяжелыми, как в прошлый день, Россия понесла бы убытки, если бы согласилась!
 
 Если бы Иванов подписал этот контракт, то по возвращении в Россию он не получил бы никакого кредита. Он может даже потерять работу.
 
 Позднее Бинг Сити уступил и еще больше понизил свои условия. Это доказало, что брат переводчика Сюэ начал создавать проблемы для переговорной команды в Шэньчжэне. Иванов думал, что это его шанс. Все сводится к тому, как они смогли воспользоваться этой возможностью, чтобы заключить сделку.
 
 Хотя в Бинг-Сити было большое население, фермеров, готовых работать за границей, было не так уж много. Правительство Бинг-Сити не может подписать контракт ни с Россией, ни с Австралией. Другие города Китая могут сотрудничать с Австралией. Город Бинг расположен рядом с Россией и является идеальным партнером для России.
 
 Во второй половине дня переговоры шли гладко. Они смотрели в глаза на мелкие детали, но основные вопросы так и не были окончательно решены. Обе стороны отказались отступать.
 
 Площадь земельного участка, стоимость аренды, срок аренды и способ оплаты были основными вопросами, по которым обе стороны не могли найти золотую середину.
 
 Бинг Сити хотел, чтобы земельный участок был определен фермерами, а фермерам было разрешено возделывать пустующие земли. Город Бинг также требовал низкой арендной платы, а срок аренды должен был составлять, по крайней мере, 10 лет. Эта продолжительность может быть продлена, но минимальный срок будет 10 лет. Бинг Сити" также потребовал платить России в конце каждого года с урожая фермера. Фермерам не нужно ничего платить до сбора урожая. Фермеры будут сами платить за аренду, а Бинг-Сити не будет нести ответственности, если фермеры не произведут никаких выплат. Если бы случились стихийные бедствия, то арендная плата была бы снижена вдвое.
 
 У российской стороны были разные идеи. Они хотели, чтобы Бинг-Сити занял не менее 10 000 гекторов, а за землю, возделываемую в пустыне, взимали бы такую же плату, как и за поля. После окончания срока аренды крестьяне должны были вернуть эту землю в прежнее состояние. Крестьяне должны были посадить обратно травы и деревья. Арендная плата должна основываться на средних оценках за последние несколько лет. Русские использовали годы, когда земля стоила больше всего в Советском Союзе. Продолжительность была 5 лет. Это был максимум, который они могли принять, и через 5 лет они снова вели переговоры. Арендную плату необходимо было передать до начала земледелия. В следующем году крестьянам будет разрешено использовать часть урожая для оплаты арендной платы.
 
 Существовала огромная разница между условиями обеих сторон. Переговоры снова зашли в тупик. В это время переводчик Сюэ снова приехал в Иванов и хотел получить от него 20 000 долларов. Он помог Иванову выяснить, какие условия нужны австралийской команде.
 
 Переводчик Сюэ забрал у него 10,000 долларов в первый день. Он взял еще 20 000 долларов в следующих раундах переговоров. На этот раз он снова захотел денег.
 
 Поскольку Иванов уже дал Переводчику Сюэ 80 000 долларов США, но переговоры все равно зашли в тупик, если он сейчас откажется предоставить Переводчику Сюэ эти 20 000 долларов США, все его усилия и потраченные деньги будут потрачены впустую. Если бы он заключил сделку в свою пользу, то эти 100 000 долларов были бы хорошо оплачены.
 
 Хорошо. Если вы поможете нам выяснить, что предлагали австралийцы, то я дам вам эти 20 000 долларов!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/896019
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 "Ты опять идешь в городское правительство?" Ли На на паутине.
 
 Фэн Юй попросил Ли На приехать в Бин Сити, но Фэн Юй был очень занят в эти дни. У него не было времени сопровождать Ли На. Единственное, что сделало Ли На немного счастливее, это то, что Вэнь Дунчжун остановился в отеле. Некому было их беспокоить.
 
 Фэн Юй обнял Ли На: "Почему бы тебе не пойти со мной к городскому правительству? Я должен закончить работу в ближайшие 2 дня".
 
 "Думаю, что нет. Мне нечего там делать. Ты должен вернуться сегодня пораньше. Я приготовлю ужин." Ли На вёл себя как его жена, и она помогла привести в порядок рубашку Фэн Ю. Фэн Юй поцеловал её в лоб, шутливо ударил по заднице и ушёл со злым смехом.
 
 Всё шло по плану Фэн Ю. Иванов уже попал в свою ловушку. Иванову некуда было бежать. Фэн Юй понимает ситуацию в России больше, чем Иванов знал о Китае.
 
 Даже мэр и заместитель мэра сыграли свою роль в этой ловушке. Иванову было бы трудно не укусить наживку.
 
 ……
 
 "Предложение австралийской команды было рассчитано на 7 лет? Они могут позволить Бинг-Сити арендовать более 50 000 гекторов хороших полей? Точные цифры будут зависеть от решения Бинг Сити? Они все еще предлагают низкопроцентные кредиты? Фермерам также разрешено возделывать там земли без надзора? Фермерам нужно всего лишь заплатить 50% от арендной платы авансом, а остальное - в конце года?". Иванов услышал предложение австралийца от переводчика Сюэ и нахмурился.
 
 Условия, предложенные Австралией, были слишком хорошими. Если бы он был чиновником Бинг-Сити, он бы тоже выбрал Австралию. Он также мог бы предоставить такие условия, за исключением аренды.
 
 России очень нужна эта сумма денег. Это должно было решить финансовые проблемы их правительства.
 
 Иванов вызвал двух своих заместителей в свою комнату для обсуждения. Они приняли решение о лучших условиях для Бинг-Сити. Если бы они подошли под предложение Австралии, Бинг-Сити, несомненно, выбрал бы их, так как они ближе к Бинг-Сити, и у их страны лучшие отношения с Китаем. В настоящее время многие китайцы не любят Австралию из-за предложения об участии в Олимпийских играх.
 
 ……
 
 "Господин мэр, я перезвонил и поговорил со своими вышестоящими. Мы чувствовали, что можем предложить более длительный срок аренды. Как насчет 7 лет? Это самый длительный срок, который мы можем предложить."
 
 Мэр опустил голову и увидел, как Фэн Юй сигнализировал 8 пальцами.
 
 "8 лет. Если продолжительность 8 лет, то я думаю, что мы все еще можем принять его".
 
 Иванов посмотрел на переводчика Сюэ. Переводчик Сюэ трогал чашку обеими руками. Затем Иванов повернулся к своим помощникам. После этого он кивнул: "Хорошо. Мы оба можем договориться на 8 лет. Но раз уж мы сдались на этом условии, не стоит ли Бинг-Сити дать какую-то уступку на других условиях?".
 
 "Арендная плата должна быть оплачена авансом за первый год и в конце каждого последующего года". Фермеры могут использовать урожай для оплаты аренды. Арендные ставки будут основываться на средней оценке земли за 3 года. Арендные ставки также должны быть такими же, как и недвижимость. Она должна повышаться на 10% каждый год".
 
 Мэр нахмурился: "Мы не можем договориться о ежегодном 10%-ом увеличении". Мы согласимся только на 3%-ное повышение ставок, исходя из аренды на первый год". Можем ли мы платить 50% от арендной платы авансом в первый год, а оставшуюся после сбора урожая осенью? Нашим фермерам будет трудно кашлять сразу так много. Если бы у наших фермеров было столько денег, они бы не хотели работать за границей".
 
 "Мы можем договориться об увеличении на 3%. Но мы должны собирать арендную плату авансом за первый год". Если у ваших фермеров не хватает денег, правительство города Бинг может им помочь. Если вы не согласны с этим условием, то у нас нет причин продолжать эти переговоры".
 
 Иванов тайно посмотрел на переводчика Сюэ и увидел, как он пьет чай. Иванов почувствовал облегчение. Это значит, что Бинг-Сити может сдаться в его состоянии.
 
 "У нас не так много денег".
 
 "Это твоя проблема. Нет такой вещи, как использование нашей земли без оплаты. Если вы не согласны на 30%-ное повышение арендной платы!"
 
 Мэр посмотрел на Фэн Ю. Похоже, он должен был принять предложение Фэн Ю.
 
 "Мы можем использовать другой метод. Мы зарегистрируем сельскохозяйственную компанию и будем использовать эту компанию для аренды земель у России". Земля будет передана в субаренду фермерам. Таким образом, это снимет с нас финансовое давление".
 
 "Хорошо". Но эта компания не может быть полностью приватизированной".
 
 "Конечно. У нас не хватает средств, и нам понадобятся инвесторы. Но правительство города Бинг, безусловно, будет одним из акционеров".
 
 "Если это так, то проблем нет". Иванов был взволнован. Если в Бинг-Сити действительно хотят основать компанию, то не должно быть никаких проблем с получением первой аренды. Кроме того, ему не нужно собирать арендную плату отдельно от фермеров.
 
 "Мы уже много отдали на это условие. Хотелось бы, чтобы вы уступили при условии возделывания земли". Земля, которую мы возделываем в дикой природе, не должна регистрироваться как наши поля. Мы не должны платить никаких налогов. Я считаю, что Россия такая же, как и мы. Эти невозделанные земли скажутся на урожае из-за сорняков. Если нашим фермерам все равно придется платить налоги, то они потеряют деньги!".
 
 "Нононо". Господин мэр, эти невозделанные земли - тоже российские земли. Как могут крестьяне не платить налоги, если они сажают урожай на нашей земле? Конечно, мы пойдем на некоторые уступки. Как насчет 50% налогов?
 
 "В первый год налогов не должно быть, а во второй - 25%. После этого 50% налогов. На невозделанной земле в первый год урожая не будет. Фермеры не смогут покрыть свои расходы за счет возделывания".
 
 Иванов поговорил со своими депутатами и увидел, что у них нет возражений. В то же время они смотрели на переводчика Сюэ. Переводчик Сюэ возился со своей чашкой.
 
 "Хорошо. Мы тоже с этим согласимся". При последнем условии, ваша сторона должна арендовать не менее 100 000 гекторов полей".
 
 "Я могу обещать вам, что мы займем 50,000 гекторов. Если у нас будут возможности, мы займем больше земли. Один фермер может присматривать только за 100 гекторами максимум. Они не смогут справиться ни с чем большим. Также нелегко получить 500 фермеров. Мы также завербуем фермеров из близлежащих регионов. У нас нет причин, по которым мы не хотим арендовать у вас больше земли. Может быть, в то время 100 000 гекторов будет недостаточно".
 
 Иванов и его команда чувствовали, что мэр тоже имеет смысл. Тогда все должно быть улажено. Они должны заключить эту сделку как можно скорее. Они должны подписать этот контракт перед австралийцами.
 
 Но в это время у мэра было новое условие: "Кредиты". Я надеюсь, что наши крестьяне смогут заинтересоваться бесплатными кредитами из России. Фермеру будет слишком сложно собрать капитал, достаточный для аренды от 50 до 100 гектаров". Даже если правительство города Бинг будет помогать этим фермерам, мы не должны помогать со всеми затратами. Им все равно нужно покупать сельскохозяйственную технику, семена, удобрения, пестициды и т.д. Им также нужны расходы на проживание. Все эти нуждаются в деньгах".
 
 "Мы не можем предложить кредиты с нулевым процентом". Но мы можем помочь вам всем получить низкопроцентные кредиты. Проценты будут такими же, как и у российских фермеров".
 
 "Это должны быть те же самые процентные ставки после субсидий вашего правительства". Мэр подчеркнул.
 
 "Не должно быть никаких проблем и с этим". Значит ли это, что мы договорились?"
 
 "В принципе, это можно считать так. Мы закончим детали во второй половине дня, а затем сможем подписать контракт. Мы с нетерпением ждем работы с вами!" Мэр засмеялся и протянул руку.
 
 "С нетерпением жду нашего сотрудничества!" Иванов пожал руку мэру.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/897714
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 Чтобы ускорить подписание контракта, Иванов передал переводчику Сюэ дополнительные 20 000 долларов США. Половина из этих 20 000 долларов предназначалась его брату для того, чтобы притормозить австралийскую сторону.
 
 В тот день обе стороны завершили работу над мелкими деталями. Переговоры также прошли гладко, как и утром. Они были настолько гладкими, что казались нереальными.
 
 Во время переговоров в прошлом российская сторона была высокомерной и отказывалась отступать. Но сегодня русские сдались и снизили свои условия более чем на 50%.
 
 Никто не знает, что произошло. Многие думали, что это из-за того, что мэр лично присутствовал на переговорах с русскими.
 
 Во время подписания договора появился Чжан Руйцян. Он представлял город Бинг и подписал договор с Ивановым! Но Чжан Руйцян, похоже, недоволен.
 
 Иванов смеялся в своем сердце. Австралия чуть не отняла у него эту сделку. К счастью, у него был шпион. Он потратил более 100 000 долларов США и, наконец, получил эту сделку, которая стоила более 1 миллиона долларов США в год. Земля России также будет полностью использована. Самое главное, что смежные отрасли, такие как пестициды, удобрения и т.д. дадут им дополнительный доход. Россия получит более 10 миллионов долларов прибыли.
 
 Несмотря на то, что 10 млн. долл. не считались для России большими, в 3-х регионах рядом с городом Бингом не будет заброшенных месторождений. Для Иванова это было огромным политическим достижением. Эти регионы также завершили некоторое другое сотрудничество с городом Бинг. Это сотрудничество не стоило больших денег, но оно улучшит отношения между Китаем и Россией.
 
 После того, как Иванов и его команда уехали, городское правительство устроило небольшой праздник. Те, кто принял участие в этих переговорах, были высоко оценены и вознаграждены. Но Фэн Юй не присутствовал. Его не интересовали награды. Он принял участие в этих переговорах потому, что не хотел, чтобы его будущие доходы были под угрозой со стороны российской команды.
 
 Более того, торжества были для всех правительственных чиновников. Он не был заинтересован в праздновании с ними. Эти песни и танцы были слишком скучными для него. В конце концов, дома его ждала симпатичная девушка.
 
 После ужина, когда Фэн Юй обнимал Ли На и собирался сделать что-то нехорошее, он услышал звук, как кто-то отпирает дверь. И Фэн Ю, и Ли На быстро сели на диван.
 
 Фэн Данинг была в шоке, когда увидела Ли На в квартире. Она подозрительно посмотрела на них обоих перед тем, как повернуть и уйти. Она громко пробормотала: "Неудивительно, что ты не приходишь ко мне на ужин и не пропадаешь так много дней, несмотря на то, что так много дней приезжаешь в Бинг-Сити". Значит, кто-то готовил для тебя".
 
 Ли На покраснел и ударил Фэн Ю: "Разве ты не говорил, что у сестры нет ключей?"
 
 "Мы учимся в Пекине, и мои родители не остаются здесь. Кто-то должен позаботиться об этой квартире. Я также не ожидал, что она приедет в это время. Но видишь ли, ты тоже нравишься моей сестре. Пойдем, не думай так много. Я отнесу тебя в комнату".
 
 ……
 
 "Мэр, я намерен поехать в Пекин и доложить вышестоящим". Это соглашение подписано с этой сельскохозяйственной компанией, а это означает, что не только Бин Сити, но и фермеры из провинции Лонгцзян также могут подать заявку".
 
 "Хорошо. Я доложил мэру провинции. Он пошлет кого-нибудь с тобой в Пекин. Эта сделка затрагивает не только наш Бинг-Сити. Это касается всей провинции Лонгцзян!" Мэр города Бинг также был помощником мэра провинции. Это соглашение также стало для него политическим достижением. У него были высокие шансы на повышение.
 
 Тук, тук, тук~~~
 
 "Мэр, секретарь партии хочет видеть вас и заместителя мэра Чжана в его кабинете немедленно". Секретарь мэра сказал.
 
 Мэр и Чжан Руйцян посмотрели друг на друга. Они не были уверены, зачем секретарь партии хотел их видеть. Утром они доложили секретарю партии. Почему он хотел увидеть их снова?
 
 Они оба пришли в офис секретаря партии и увидели еще двух человек в офисе. Один был заместителем мэра Сюй, а другой - секретарем Комиссии по проверке дисциплины. Что они здесь делали?
 
 "Проходите, присаживайтесь. Старина Сюй, теперь можешь говорить". Секретарь партии также был озадачен. Старый Сюй пришел в свой кабинет и сказал, что ему есть, что сказать. Он попросил, чтобы эти несколько человек присутствовали до того, как он объявит. Секретарь партии не знает, что хотел сказать Старый Сюй. Но заместитель мэра Сюй долгое время работал в правительстве города Бин, и секретарь партии будет его слушать.
 
 Заместитель мэра Сюй посмотрел на Чжан Жуйцзяна и холодно чихнул. Это ты не чистый, не вини меня!
 
 "Заместитель мэра Чжан, я хочу спросить вас, почему поначалу ваши переговоры с русскими были такими сложными, но после того, как мэр взял переговоры в свои руки, обе стороны могут так быстро договориться"?
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на мэра и обратился к заместителю мэра Сюй: "Может быть, это потому, что мэр более способен, чем я".
 
 "О? Даже если это правда, но как исполнительный заместитель мэра, ваши возможности не должны быть слишком далеко от мэра". Что-то происходит за спиной у всех?" Заместитель мэра Сюй сказал. Он не может сказать, что Чжан Жуйцян был так же способен, как мэр. Это разозлит мэра.
 
 Чжан Жуйцян нахмурился: "Заместитель мэра Сюй, что вы пытаетесь сказать".
 
 "Ты не понимаешь? Ладно, раз ты отказываешься признаваться, то я скажу это и дам знать всем присутствующим. Я спрашиваю вас, переводчица Сюэ из Министерства иностранных дел приходила к вам в офис несколько дней назад с большой сумкой?"
 
 "Точно".
 
 "Оставил ли он свою сумку с тобой, когда уходил из твоего офиса? В сумке есть деньги?" Заместитель мэра Сюй холодно улыбнулся.
 
 "Да. В этой сумке есть наличные. Что случилось?" Чжан Руйцян ответил.
 
 У заместителя мэра Сюэ на лице было взволнованное выражение лица, и он произнес это суровым тоном: "Что случилось? Вы принимаете взятки. В законе нашей страны четко сказано, что это незаконно. Вы нарушаете закон! Ты не можешь быть исполнительным заместителем мэра Бинг-Сити!"
 
 Заместитель мэра Сюй ждал, пока секретарь партии и мэр в гневе постучат по столу, а секретарь инспекции дисциплины приостановит выполнение обязанностей Чжана Жуйцяна.
 
 Но, прождав почти 30 секунд, кабинет все еще молчал. Что происходит? Почему секретарь партии и мэр не разозлились? Это была коррупция, и Чжан Руйцян признался.
 
 Если все вы не хотите наказывать своего коллегу, вы все можете отчитываться перед вышестоящими. Основываясь на опыте и моем сообщении о коррупции Чжана Руйцяна, я должен быть повышен в должности.
 
 Подождите, почему эти люди смотрят на меня, как на... идиота?
 
 "Старый Сюй, мы знаем об этом, и деньги уже зачислены на счет города". Эти деньги были платой русских за их проживание в Бин Сити."
 
 Чжан Руйцян никогда бы не прикарманил эти деньги. Он положил эти деньги на счет города в качестве платежей. Секретарь партии и мэр знали об этом.
 
 "Невозможно". Как это может быть оплатой их жилья?" Сказав это, заместитель мэра Сюй сожалеет. Он говорил с городским номером один. Но раз уж он заговорил об этом, если он не сможет свалить Чжан Жуйцзяна, с ним будет покончено.
 
 "Также, есть еще один вопрос. Почему Фэн Юю разрешили инвестировать в ту сельскохозяйственную компанию, которая подписала соглашение с русскими? Чжан Руйцян и Фэн Юй близки друг другу. Не говорите мне, что у них обоих не было тайных сделок".
 
 Хахаха, я посмотрю, как ты, Чжан Руйцян, объяснишь!
 
 Мэр покачал головой: "Старый Сюй, как ты, как опытный чиновник, можешь верить в слухи и обвинять других, прежде чем узнаешь правду? Мы уже доложили об этом сельскохозяйственном предприятии в высшие инстанции и были одобрены. Все в Провинциальном комитете согласились. Город не мог взять столько денег, чтобы создать эту компанию, и нам нужна была помощь управляющего Фэн. Кроме того, эту идею с сельским хозяйством в России также выдвинул менеджер Фэн. Именно он первым обратился в Правительство России. Основываясь на Ваших утверждениях, это означает, что все мы подозреваемся в тайных отношениях с менеджером Фэн?".
 
 Заместитель мэра Сюй был в растерянности. Почему секретарь партии и мэр поддержали Фэн Юя? Что такого хорошего было в Фэн Юе?
 
 Секретарь партии посмотрел на заместителя мэра Сюй: "Ты просто думаешь о том, чтобы поддержать своих коллег и повысить их в должности, когда ты должен сосредоточиться на своей работе". Я думаю, что вы не подходите на вашу нынешнюю должность. Старина Сюй, я разочарован в тебе!"
 
 Заместитель мэра Сюй услышал это, и его ноги ослабли. Это был топ-лидер городского правительства. Его карьера в правительстве подошла к концу...........
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       На следующий день Ли На вернулась в район одна. Она отказалась позволить Фэн Ю отправить её обратно. Фэн Ю был ворчлив. Его сестра нарушила его сексуальную жизнь.
 
 "О, вы пришли ко мне на ужин? Я думала, кто-то готовит для тебя?" Фэн Данинг посмотрел на Фэн Ю перед тем, как пойти на кухню за посудой.
 
 "Сестренка, ты можешь скрыть это от мамы и папы?"
 
 "Ты негодяй. Сколько вам лет, и вы осмеливаетесь приводить девушку домой? Что, если она забеременела? Ты сможешь продолжить учебу?"
 
 "Тогда я не буду ходить в школу. Я имел в виду, что прерву учебу на год и продолжу обучение после этого". Фэн Юй увидел, что лицо его сестры изменилось, и быстро исправил свои показания.
 
 "Тебе лучше быть осторожным и хорошо с ней обращаться. Если я узнаю, что ты предал её, я попрошу папу переломать тебе ноги!"
 
 Фэн Ю вздрогнул. Никто не должен знать о том, что произошло в Москве.
 
 "Сестренка, где шурин? Почему он не вернулся к обеду?" Фэн Ю был озадачен. Его шурин уже передал всю свою работу подчинённым, и почему он до сих пор так занят?
 
 "Твой шурин пригласил лидеров на обед". Ему нужно поговорить с ними об одобрении создания больницы".
 
 "Высшее руководство до сих пор не одобрило больницу?" Фэн Ю был удивлён. Его шурин сказал ему, что он собрал достаточно денег, чтобы организовать больницу в прошлом году, перед Национальным днем. Прошло 3 месяца. Почему это до сих пор не было одобрено?
 
 Фэн Данинг нахмурился: "Слишком сложно организовать больницу. Нужно получить разрешение от многих отделов. Нам все равно нужно посещать их одно за другим в правильной последовательности". Ваш шурин последние несколько месяцев был занят получением разрешений. Он даже отказался от возможности расширить свой логистический бизнес".
 
 Фэн Юй нахмурился: "Почему вы оба не рассказали мне об этом? Я могу помочь. Позже я спрошу у зятя, в каком отделе он сейчас застрял".
 
 Фэн Юй оказал большую помощь городскому правительству. Если он поговорит с Чжан Руйцяном, то не должно быть никаких проблем с получением разрешения на больницу.
 
 После обеда Фэн Юй взял с собой своего маленького племянника и поиграл с ним, в то время как его сестра моет посуду на кухне.
 
 "Позвони дяде. Позвони дяде, и я куплю тебе сладостей и шоколада!"
 
 Маленькому племяннику Фэн Ю было больше одного года. Его племянник смотрел на Фэн Ю большими глазами и хихикал. Время от времени его племянник пускал слюни, и лицо Фэн Юя было покрыто слюной его племянника.
 
 Фэн Юй держал племянника над головой и позволял племяннику сидеть на плечах. Он носил его по дому.
 
 Eh~~~ Маленький племянник, зачем ты писаешь на шею дяди............
 
 Фэн Юй видел, как его племянник хихикал раньше, и он чувствовал себя счастливым. Но теперь он подумал, что его племянник смеется над ним!
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       Ли Шицян засыпал, и Фэн Юй помог ему добраться до кровати гостевой комнаты, прежде чем сделать несколько телефонных звонков.
 
 Повесив трубку, Фэн Юй улыбнулся. Проблема была решена.
 
 Вечерами Ли Шицян проснулся. Он качал головой, думая, где он был. Когда он вышел из комнаты и увидел Фэн Ю, то понял, что он в квартире Фэн Ю.
 
 "Почему я сплю здесь? Я думал, что вернулся домой?"
 
 Фэн Ю: "........" Должно быть, он был пьян и постучал не в ту дверь. К счастью, он не пошел в дом другого соседа.
 
 "Зять, ты все еще помнишь, что сказал мне после обеда?"
 
 "Сегодня днем? "О создании больницы?"
 
 "Да. Вы сказали, что инвестируете 10 миллионов юаней в создание этой больницы. Кроме того, вы не возражаете против того, чтобы не получать прибыль, пока не делаете никаких убытков. Это действительно то, что вы думаете, или вы пьяны?" Фэн Юй серьёзно спросил.
 
 На самом деле, Фэн Юй думал, что 3-5 миллионов будет достаточно для создания больницы. 10 миллионов юаней в ту эпоху было более чем достаточно, чтобы создать роскошную больницу. Также этого было достаточно, чтобы закупить то медицинское оборудование, которого нет у государственной больницы.
 
 "О какой ерунде вы говорите? Я действительно имел в виду то, что сказал. В прошлом году мы с остальными заработали кучу денег. Я заработал десятки миллионов. Что плохого в том, чтобы потратить 10 миллионов юаней на создание больницы для твоей сестры? Если твоя сестра счастлива, я счастлив. Неважно, смогу ли я заработать на больнице. Но слишком сложно получить разрешение на открытие больницы".
 
 "Я могу быть уверен, если вы так считаете. Но кто сказал, что управление больницей потеряет деньги?"
 
 "Ах....... Больница все еще может зарабатывать деньги?" Ли Шицян спросил.
 
 Вы думаете, что все клиники были созданы для благотворительных целей в старые добрые времена? Если бы врачи были в состоянии и больница смогла продать некоторые лекарства, больница не понесла бы убытков!
 
 Лекарства были прибыльной отраслью. Кроме медицины, больница может позиционировать себя как частная больница высокого класса, оснащенная современным медицинским диагностическим оборудованием, и создать несколько высококлассных частных палат специально для высокопоставленных чиновников. Только бизнеса от чиновников было бы более чем достаточно, чтобы больница не понесла убытки.
 
 Эти чиновники никогда не скупились на свои деньги. В конце концов, они могут потребовать свои расходы от правительства. Эти люди были готовы раскошелиться на свои больничные счета!
 
 В прошлой жизни Фэн Юя был деревенский староста, который проделал долгий путь до Пекина, чтобы увидеть врачей. Он потратил более 100 000 юаней на..... его высокое давление! Хотя это выяснилось после того, как он вышел на пенсию и был обвинен в суде. Однако до этого инцидента никто об этом не вспоминал.
 
 Вместо того, чтобы позволить другим заработать эту сумму, мы могли бы заработать ее для себя. Это было нормой в эту эпоху, и у Фэн Юя не было возможности это изменить.
 
 В городе Бин было много предприятий, и район был большим. Был также соседний провинциальный город. Если эта больница стала знаменитой, то на лечение приезжало много правительственных чиновников.
 
 Конечно, эта больница должна иметь современное диагностическое оборудование, которого нет в другой больнице города Бинг. Кроме того, в палатах должны быть комфортные условия для ухода за медсестрами и врачами. Точно. Для этих людей врачи были наименее важными.
 
 "Вздох", слишком сложно организовать эту больницу. Слишком трудно было найти кого-то квалифицированного, чтобы зарегистрировать эту больницу. Этот человек должен быть высококвалифицированным и никогда раньше не ставил неверный диагноз. Те старшие врачи, которые были готовы присоединиться к нашей больнице, имели плохие записи. Они не могут зарегистрировать эту больницу."
 
 Фэн Ю с гордостью сказал: "Брат, ты забыл, что наша семья владеет больницей?"
 
 "А? С каких пор наша семья владеет больницей? Наш отец купил больницу в этом районе?" У Ли Шицзяна чуть глаза не выскочили. С каких пор тесть купил больницу? Почему я не знал об этом?
 
 "Какая больница в районе? Ты забыл о машиностроительной компании?"
 
 "Машиностроительная компания"? Вы говорите о больнице для сотрудников?" Ли Шицян вдруг вспомнил об этом. Точно. Почему я не подумал об этом раньше?
 
 "Машиностроительная компания" раньше была государственным предприятием. В эту эпоху те государственные предприятия с фабриками были как маленькое сообщество. У этих заводов были свои отделы безопасности, жилья и больницы!
 
 Машиностроительная компания была преобразована в акционерное общество, но больница для сотрудников все еще была рядом. В этой больнице все еще было несколько старших врачей.
 
 В прошлом эти врачи не слушали Фэн Ю. Но теперь они больше не работают в Министерстве Здравоохранения. Они были приписаны к больнице Машиностроительной компании. Хотя эти врачи все еще держались за свое звание в правительстве, и Фэн Юй не может просто попросить их уйти, он может попросить Министерство здравоохранения перевести этих врачей в другие больницы.
 
 Эти врачи не были готовы покинуть больницу сотрудников. Льготы, которые они получили в больнице Машиностроительной компании, были самыми высокими в городе Бин. Они не только получали высокие зарплаты, но и получали еще и бонусы. Во время фестивалей также были подарки.
 
 Многие врачи хотели попасть в больницу Машиностроительной компании, но не смогли. Машиностроительная компания в них не нуждается. Машиностроительная компания примет на работу недавно окончивших университет врачей, а старшие врачи в больнице будут их сопровождать. Приоритет также будет отдан потомкам работников завода. Для врачей снаружи нет вакансий.
 
 Даже зять начальника Минздрава был отвергнут. У Ли Мингде теперь было много полномочий, и если бы Министерство здравоохранения создало проблемы для больницы Машиностроительной компании, то они не смогли бы покинуть заводской комплекс в целости и сохранности!
 
 Что? Ты недоволен? Мы - ведущая компания Бинг-Сити и компания, которая платила больше всего налогов. Мы также совместное предприятие с гонконгским бизнесменом. Ты хочешь связаться с гонконгским бизнесменом?
 
 "Брат, я поговорю с Ли Миндэ позже. Оборудование больницы для сотрудников нуждается в модернизации. Вы покупаете современное медицинское оборудование, которого нет в Китае, и используете его, чтобы инвестировать в эту больницу. Эта больница будет приватизирована."
 
 У Ли Шицзяна упали челюсти: "Больница также может быть акционером?"
 
 Фэн Юй уверенно ответил: "Конечно. Эта больница не может считаться государственной. Она принадлежит машиностроительной компании. Так как эта больница принадлежит акционерному обществу, то она также может быть преобразована в акционерное общество. Но после преобразования не только наши сотрудники и их семьи могут посещать эту больницу для лечения, она также должна быть открыта для общественности". Конечно, сотрудники нашей компании получат такие субсидии, как освобождение от платы за консультации или скидки на лекарства".
 
 "Кто будет иметь последнее слово в этой больнице?"
 
 "Вы. Больница Машиностроительной компании стоит всего от 800 000 до 1 миллиона юаней. Вы покупаете медицинское оборудование на 10 миллионов RMB и наняли для больницы нескольких профессоров. Конечно, Вы будете генеральным директором!".
 
 "Подождите, я могу потратить деньги на оборудование, но я не могу нанять этих профессоров. Я даже не могу нанять этих старших врачей."
 
 "Кто просил тебя переманивать врачей из других больниц? Просто иди в университеты. В университетах много профессоров. В этих университетах тоже есть свои больницы. У тебя самое современное в мире медицинское оборудование, ты думаешь, они к тебе не присоединятся?"
 
 Ли Шицян сияет. Кажется, эта проблема решена, и он, наконец, может организовать больницу для своей жены!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/897717

    
  





  Экстраординарный гений Глава 388 - Почему больница не может заработать денег?


  

    
       Во время ужина Ли Шицян в восторге рассказал жене о том, что он собирается делать. Ему не нужно беспокоиться о создании больницы. Ему нужно только приобрести самое современное медицинское оборудование, которого не было в Китае. Ему также нужно нанять некоторых специалистов и профессоров для больницы.
 
 Фэн Юй сказал Ли Шицян, что Фу Гуанчжэн может помочь в приобретении медицинского оборудования. У семьи Фу есть не только каналы сбыта. У них также есть каналы сбыта всякого рода товаров. Несмотря на то, что семья Фу не занимается бизнесом по медицинскому оборудованию, они все же могли бы связаться с компаниями по производству медицинского оборудования в США и Европе.
 
 Жаль, что в Советском Союзе нет компаний по производству медицинского оборудования, и Фэн Юй не мог им воспользоваться. Сейчас страны бывшего Советского Союза, как и Россия, инвестируют в свои базовые инфраструктуры, такие как образование, культура и здравоохранение. В этих странах больше нет дешевого оборудования "второй руки" для продажи.
 
 Фэн Юй обсудил это с Ли Шицяном и решил, что они будут покупать самое современное медицинское оборудование, связанное с мозгом. Кто бы это ни был, пока болезнь касается мозга, они готовы потратить много денег. Особенно это касалось тех государственных чиновников и богатых людей.
 
 Затем они получат аппараты УЗИ. Больница будет занята только тем, что расскажет родителям о поле нерожденных детей. Конечно, через 2 года это будет запрещено. Но в каждом полисе будут лазейки. В то время, когда проводятся проверки беременных женщин, доктор может рассказать женщинам: "Смотрите, это голова вашего ребенка, это рука, а это пенис." Мать будет знать, что ребенок в ее утробе - это мальчик. Если врач не упомянул о пенисе, это значит, что ребенок - девочка.
 
 В заключение, им просто нужно купить дорогостоящее и редкое оборудование для больницы. Им не понадобилось бы другое обычное оборудование, так как и другие государственные больницы тоже были бы оснащены таким оборудованием. Они не могут использовать это оборудование в качестве точки продажи для своей больницы.
 
 Также был вопрос продажи лекарств. Это не были обычные лекарства. В Бинг-Сити также есть огромная фармацевтическая фабрика. Прибыль от продажи обычных лекарств была слишком низкой.
 
 Фэн Юй хотел продавать эти лекарства или товары для здоровья. В этой отрасли было много прибыли. Те, кто был готов купить эти продукты или лекарства, были богатыми людьми. Даже если эти продукты были слегка эффективны, эти люди были готовы покупать.
 
 Конечно, это все, что они планировали. Самое главное, что городское правительство дало им разрешение на преобразование больницы Машиностроительной компании в частную акционерную больницу.
 
 Частные больницы уже появились с начала реформ. Но эта частная больница в основном располагалась в прибрежных районах. Сначала были частные клиники. Потом несколько человек решили объединить свои деньги для создания частной специализированной больницы. После этого появились частные больницы общего профиля.
 
 Так же, как и проблемы, с которыми столкнулся Ли Шицян, врачи из государственных больниц легко могли создавать частные клиники.
 
 Но если бы им пришлось создать специализированную больницу, рассчитанную более чем на 10 коек, то они столкнулись бы со строгими ограничениями. Это было связано с тем, что государственные больницы не зарабатывали денег. Фактически, эти государственные больницы все еще нуждались в финансовой помощи со стороны правительства. Если бы было больше частных больниц, то эти государственные больницы столкнулись бы с большими потерями и нуждались бы в большей финансовой помощи со стороны государства!
 
 По этой причине Минздравсоцразвития усложняло частным больницам получение разрешений. Это также было сделано для защиты интересов государственных больниц.
 
 Некоторые политики разрешают частные больницы. Это означает, что больница Машиностроительной компании может быть преобразована в частную больницу с долевым участием.
 
 Но когда Фэн Юй прибыл в городское правительство за помощью в получении разрешений от Чжан Руйцяна, ему было отказано!
 
 "Это больница сотрудников Машиностроительной компании, как ее можно приватизировать? Кроме того, как превратить больницу в акционерный капитал, а ее целью было получение прибыли? У тебя еще есть совесть?!" Чжан Руйцян получил выговор.
 
 "Почему у меня должна быть совесть? Врачи используют свой опыт, а больница нуждается в лекарствах и должна обеспечить такие условия, как операционные, палаты и т.д. для лечения пациентов. Почему им не должны платить за усилия, которые они прилагают? С давних времен, какая клиника не зарабатывает деньги? Хотите сказать, что этим врачам не нужно зарабатывать деньги для своих семей?". Фэн Юй ответил.
 
 "Ты неразумный! Чтобы помешать тем частным больницам, которые зарабатывали деньги, правительство создало государственные больницы. Правительство даже оказывает финансовую помощь этим больницам. Это было для того, чтобы убедиться, что каждый может позволить себе посещать врачей. Теперь вы говорите мне, что хотите использовать это, чтобы заработать деньги? Вы действительно настолько бедны?"
 
 Чжан Руйцян с презрением посмотрел на Фэн Юя. Другие, может быть, и не знают, но Чжан Руйцян был ясен. Машиностроительная компания стоила более 1 миллиарда юаней. Он не был уверен, что Фэн Юй был самым богатым человеком в Китае, но он был уверен, что Фэн Юй был самым богатым человеком в городе Бин и провинции Лонгцзян!
 
 Кроме Машиностроительной компании, у Feng Yu до сих пор есть увлажнители и безлопастные вентиляторы. Его семье до сих пор принадлежат свинофермы и фабрики по переработке продуктов питания. Какой из этих бизнесов не приносит высокой прибыли? И всё же Фэн Юй думал о том, чтобы использовать больницу для зарабатывания денег? Это было слишком зло!
 
 Фэн Юй был безмолвен. Почему я должен перестать зарабатывать деньги, если мне не хватает денег? Кроме того, в этих государственных больницах были ужасные услуги. Качество врачей было плохим. Когда граждане заболевали, они также выбирали больницы для лечения. Даже правительственные чиновники решают, когда заболевают, пойти в лучшую больницу в Бинг-Сити.
 
 "Больница, которую я создаю, будет взимать плату с пациентов в соответствии с правилами. Она также будет придерживаться правил Министерства здравоохранения. Что в этом плохого? Кроме того, я также буду нести ответственность за сотрудников Машиностроительной компании и их семьи. Эти сотрудники и их семьи, в том числе пенсионеры, будут получать дотации при посещении больницы. Мы откроем больницу для населения и будем зарабатывать на них деньги. Заработанные деньги помогут субсидировать работников и членов их семей, а также приносить прибыль больницам. Это будет не так, как в тех государственных больницах, где врачи перед операцией просили у семей пациентов красные пакеты".
 
 В эту эпоху врачи будут давать подсказки членам семей пациентов насчет красных пакетов. В прошлом месяце в новостях Бинг-Сити также сообщалось о ряде инцидентов, связанных с этим. Несмотря на то, что этот врач был уволен из больницы, репутация государственных больниц среди граждан упала до самой низкой отметки. Даже правительство пострадало.
 
 Некоторые люди говорили, что красные пакеты являются обязательными, если вы обращаетесь к правительству за помощью. Нужно также лечить правительственных чиновников за едой. Это было так называемое "отдай и возьми"!
 
 "Я просто не понимаю. Вы сказали, что хотите хорошую репутацию и пожертвовали столько денег школам. Почему ты не можешь сделать то же самое для этой больницы?" спросил Чжан Руйцян.
 
 Фэн Юй посмотрел до потолка: "Как это может быть так же? Я так много пожертвовал школам в городе Бин, что должен был отплатить своему родному городу. Это было также для моих родителей. Они могут с гордостью держать свои головы вверх, когда они выходят. Наша страна также много внимания уделяла образованию. Я также следую призывам нации. Но наша страна не говорила, что частные больницы должны приносить пользу гражданам и обеспечивать их благосостояние.
 
 Более того, я пожертвовал университетам на будущее трудоустройство моих компаний. Когда моим компаниям нужно делать набор, все, что мне нужно сделать, это упомянуть о том, что мои компании пожертвовали здания школ в своих университетах. С теми же самыми предложениями эти люди решат присоединиться к моим компаниям даже тогда, когда наши конкуренты - государственные структуры!".
 
 Чжан Руйцян был в растерянности. Он никогда не думал, что Фэн Юй пожертвовал школу по этому мотиву! Все это время он испытывал полное уважение к Фэн Ю. Но теперь он понял, что Фэн Юй был настоящим бизнесменом. У каждого цента, который выходит из его кармана, был мотив!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/897718

    
  





  Экстраординарный гений Глава 389 - Лучшая больница в городе Бинг.


  

    
       "Так как это так, почему ты просишь меня о помощи? Обратитесь в Министерство здравоохранения или в Торгово-промышленное бюро и получите их разрешения".
 
 "Лидер, хватит шутить. Мне слишком стыдно говорить об эффективности этих ведомств. Два года назад вы обратились в комитет с просьбой о новой политике, чтобы фермеры отказались от своих хозяйств. В Бинг-Сити не просили у правительства ни цента и все равно смогли решить вопрос с доходами фермеров. Но что случилось в конце концов? Комитет сказал, что они заняты и попросил Вас вернуться в прошлом году. Эта больница такая же. Нас не считают государственной больницей, и правительство никогда не давало нам никакой финансовой помощи. Именно Машиностроительная компания финансировала больницу".
 
 Чжан Руйцян был безмолвен: "Кто вам сказал, что комитет неэффективен? Чиновники из областного правительства все еще обсуждали с комитетом. Я вернулся сюда, чтобы закончить свою работу. Через несколько дней я вернусь в Пекин! Больница для сотрудников Машинного завода не была открыта для общественности, и почему городское правительство должно оказывать какую-либо финансовую помощь"?
 
 "Верно. Эта больница не находится под юрисдикцией городского правительства. Что плохого в том, что мы превращаем больницу в акционерное общество и получаем прибыль? Самое главное, что мы вложим 10 миллионов юаней в приобретение лучшего и самого современного медицинского оборудования для этой больницы. Как только мы получим оборудование, от этого выиграет и весь город и провинция".
 
 "Сколько вы инвестируете?"
 
 "Как минимум 10 миллионов юаней! Мой шурин, владелец компании Wind and Rain Logistics, сам сказал об этом. Даже если он не сможет собрать деньги, я попрошу компанию "Тай Хуа Трейдинг" восполнить дефицит. Если нет, то я могу позволить машиностроительной компании сделать эту инвестицию. Не забывайте, что у города есть акции Машинной компании. Это означает, что Город также должен будет забрать деньги для этого. Однако, это может принести пользу только работникам Машинной компании!"
 
 "Хватит пытаться обмануть меня! Только эта маленькая больница нуждается в таких инвестициях? 10 миллионов юаней? Какое оборудование вы покупаете?"
 
 "Машины для сканирования мозга, аппараты для сканирования брюшной полости, оборудование для сканирования грудной клетки. МРТ, которая также называется магнитно-резонансной томографией. Аппарат для МРТ стоит не менее 3 миллионов юаней. Думаю, в Бинг-Сити есть только одна большая больница, у которой есть аппарат МРТ 2-ой руки. Это также старая модель. Мы будем покупать новейший и лучший МРТ-аппарат на рынке. Также будет компьютерная томография. Мы получим лучший спиральный компьютерный томограф Siemens. Это также будет стоить не менее 3 миллионов юаней. Аппарат прямой цифровой радиографии также будет стоить 2 миллиона юаней. Есть также аппарат для ангиографии. Это около 2 миллионов юаней. Имеется также ПЭТ-сканер. Это позволит пациентам выявлять рак на ранней стадии. Это также обойдется примерно в 3 млн. юаней. Если мы получим это оборудование и не будем думать о том, как заработать деньги, то каждый год будем нести убытки в несколько миллионов юаней от его обслуживания. Хотите, чтобы машиностроительная компания оплатила эти потери?".
 
 "Эти машины такие дорогие?" Чжан Руйцян не ожидал, что медицинское оборудование будет стоить так дорого.
 
 "Конечно. Эти компании вложили много денег в разработку этих машин". Этим компаниям все еще нужно получать прибыль. Кроме того, они должны постоянно вводить новшества и разрабатывать новые машины на благо человечества". Эти компании, как Siemens и Philips, были лучшими зарубежными компаниями в этой отрасли. Нынешние китайские компании не могли производить эти машины. Эти иностранцы использовали такие передовые установки для лечения болезней. Почему мы не можем сделать то же самое? Я уже говорил вам об этом. Вы готовы позволить одной из наших государственных больниц купить самое дешевое оборудование?"
 
 Фэн Юй говорил ерунду. Сканер ПЭТ-КТ от Siemens все еще находился в стадии исследования. Сейчас на рынке такого не было. Теперь на рынке был только Двойной Спиральный КТ-сканер. Фэн Юй придумал все это, чтобы напугать Чжан Руйцяна. Конечно, Фэн Юй решил купить МРТ и КТ для больницы. Эти аппараты будут использоваться для рекламы больницы. Хммм... Цены на использование этих аппаратов тоже не будут низкими!
 
 "После того, как вы приобрели эти аппараты, могут ли другие жители Бинг Сити использовать эти аппараты для своих обследований и лечения?"
 
 Оборудовать этим оборудованием одну из государственных больниц? Как это возможно? Как только больница была оснащена этим оборудованием, остальные больницы также захотят его приобрести. Если бы эта больница была оснащена спиральным компьютерным томографом, другая больница потребовала бы аппарат для МРТ. В конце концов, это обойдется городскому правительству как минимум в десятки миллионов. У города не так много средств.
 
 Фэн Юй кивнул: "До тех пор, пока они готовы платить! Эти машины стоят дорого и нуждаются в высоком техническом обслуживании. Плата не будет дешевой. Кроме того, в нашей больнице будут введены полные обследования тела. Мы будем использовать эти аппараты для проверки на любые недуги во время обследований. Мэр Чжан, вы хотите отпустить представителя городского правительства на эти осмотры? Я могу дать вам скидку, если вы регистрируетесь как группа".
 
 "Хватит пытаться вести дела с городским правительством. Наши государственные больницы выдают нам бесплатные осмотры тела. Вам не нужно об этом беспокоиться!" Чжан Руйцян закатил глаза и продолжил: "Это означает, что ваша больница будет взимать с пациентов очень высокие ставки. Вы не боитесь, что ординаторы будут отключены по высоким тарифам и не пойдут в вашу больницу на лечение?".
 
 "Это моя работа - беспокоиться об этом. Я осмеливаюсь вкладывать столько денег, что не боюсь потерять". Фэн Ю ответил как настоящий магнат.
 
 Чжан Руйцян холодно чихнул: "Теперь 10 миллионов юаней для тебя как мелочь".
 
 "Как такое возможно? Я думаю, что даже если больница понесет убытки, сотрудники Машиностроительной компании все равно извлекут из этого выгоду. Мне нужно, чтобы Вы поговорили только с Министерством здравоохранения и Бюро торговли и промышленности. Мне нужно, чтобы они следовали своим процедурам".
 
 Следовать процедурам? Чжан Руйцян уставился на Фэн Ю. Думаете, я не знаю, как работают эти департаменты? Как только я с ними поговорю, они обязательно "ускорят" процессы, и разрешения будут даны ровно.
 
 "Да, наша больница будет периодически нанимать профессоров и специалистов из университетов. Наша больница будет представлять собой сочетание западной и восточной медицины. Эти профессора большую часть времени проводили с лекциями и сейчас редко посещают пациентов. Наша больница будет помогать городу в подготовке новых врачей. Это также можно рассматривать как помощь жителям города".
 
 "Вы думаете, что сможете нанять этих профессоров? У всех их университетов есть свои больницы. Думаете, они присоединятся к вашей больнице?" Чжан Руйцян не верит Фэн Ю. Если Фэн Юй не использует свое богатство, чтобы нанять этих профессоров, если нет, то нет причин, по которым эти профессора поступят в больницу Фэн Юя.
 
 В ответ Фэн Юй действительно использовал высокие зарплаты, чтобы нанять этих профессоров!
 
 Продвинутые машины могут позволить этим профессорам преподавать своим студентам раз в семестр. С преподавателями, обслуживающими пациентов, плата за консультацию также будет выше. Фэн Юй также создаст большую китайскую традиционную аптеку для этих китайских врачей. Фэн Юй также попросил Фу Гуанчжэна помочь ему приобрести эти древние медицинские книги для китайских врачей, чтобы они могли проводить исследования. Плата за их консультации тоже не будет низкой.
 
 Фэн Юй знал, что один из китайских врачей народной медицины был экспертом в ортопедии. Он мог обнаружить переломы, просто прикасаясь к пациентам. Это было то же самое, что использовать рентгеновские аппараты. У него было много пациентов.
 
 Также было несколько традиционных китайских лекарств, которые были лучше, чем западная медицина. Например, женьшень. Западные страны исследовали женьшень и обнаружили, что его пищевая ценность была примерно такой же, как у моркови. Но женьшень мог спасти жизни в китайской медицине.
 
 Больница понесет убытки, если эти профессора будут взимать высокую плату за консультацию? Как такое возможно? Это считалось специализированной больницей.
 
 Эти обычные врачи берут 50 центов за консультации, а эти специалисты берут более 5 юаней. Эти известные специалисты платят за консультации более 10 юаней. Думаете, это дорого? Тогда вы можете искать других врачей! Если в консультационных кабинетах будут сидеть профессора, то пациенты никогда не будут искать обычных врачей.
 
 Пациенты, ищущие лечение, выберут лучших врачей. В прошлой жизни Фэн Юя тем, кто хотел бы обратиться за лечением к специалисту, пришлось бы взять номер и ждать неделями. Этот сценарий начнется с этой больницы. Это будет лучшая больница в городе Бинг!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/899715

    
  





  Экстраординарный гений Глава 390 - Ходатайство


  

    
       Даже после того, как Фэн Юй упомянул о многочисленных преимуществах реструктуризации больницы, Чжан Руйцян все равно не согласился ему помочь. Так как вы сказали, что это не противоречит правилам, то обратитесь в Министерство здравоохранения и Торгово-промышленное бюро за разрешением сами. Я не знаком с этим.
 
 Эти ведомства будут следовать процедурам выдачи разрешений. Если бы все твои документы были на месте, у них не было бы причин откладывать получение разрешений. Если были какие-то проблемы с вашими материалами или процедурами, то нормально было бы задержать выдачу разрешения. Хватит меня беспокоить.
 
 Исходя из понимания Чжан Руйцяном Фэн Юя, Фэн Юй должен был купить медицинское оборудование. Даже если в конце концов разрешения не были выданы, оборудование все равно будет отправлено в город Бин. Фэн Юй все равно установит оборудование в этой больнице. Когда это случится, городское правительство может тайно творить свои "чудеса" и позволить открыть эту больницу для общественности и в то же время сохранить текущие расходы.
 
 Фэн Юй посмотрел на Чжан Руйцяна и хитро улыбнулся: "Лидер, не вините меня, если что-то не так".
 
 Чжан Руйцян почувствовал, как его веко дергается: "Я предупреждаю тебя". Не делай ничего безрассудного. Если нет, даже если ваша больница соответствует требованиям, я все равно не дам разрешения!".
 
 Фэн Юй повернул и уехал. У него до сих пор есть трюк в рукавах. Если бы он воспользовался этим трюком, это сказалось бы на всех чиновниках.
 
 ……
 
 "Менеджер Фэн, что вы сказали? Больница наших сотрудников будет реструктурирована? Как она будет реструктурирована?"
 
 "Акции. Прибыль больницы будет выплачена акционерам в виде дивидендов. Наши сотрудники все равно смогут пользоваться теми же социальными льготами, что и раньше. Может быть, их пособия будут еще лучше. После реструктуризации мы откроем больницу для общественности. Поблизости есть несколько кварталов, и я гарантировал, что в будущем к нам в больницу будут приезжать люди из города, провинции и даже близлежащих провинций!".
 
 "А? Как это возможно? Хотя наша больница не слишком старая, ее все равно нельзя сравнивать с другими больницами города. Люди в городе не смогут посетить нашу больницу. Как может вся провинция приехать сюда на лечение?" Ли Миндэ знал больницу наизнанку. Эта больница была всего лишь базовой общинной больницей. Там было всего около 30 коек, а в тех больших больницах было как минимум несколько сотен коек.
 
 "Это потому, что у нас будет самое современное диагностическое оборудование". У нас будет самый профессиональный профессор, как у наших врачей. В нашей больнице будут лучшие условия и заботливый персонал. Я вкратце расскажу об изменениях в больнице, и вы можете попросить у этих сотрудников обратной связи. Спросите их, согласны ли они с изменениями".
 
 Когда профсоюз сообщил эту новость представителю работников, он вскочил с радостью. Какой идиот отвергнет это предложение? Их больница будет оснащена новейшим и самым современным медицинским оборудованием, а Машиностроительной компании не нужно будет вилкой ни цента. Не пострадает и бонус рабочих к концу года. Если работники заболеют, они все равно будут платить по тем же субсидированным ставкам. Если бы это было серьезное заболевание, то они также могли бы претендовать до 80% от общего объема медицинских счетов. То же самое касается и членов семей рабочих, и пенсионеров. Им не нужно платить за консультацию, а лекарства, операции, расходы на палату в значительной степени субсидируются.
 
 Открыть больницу для населения? Нет проблем. В любом случае, не так уж много рабочих заболели. Открытие для общественности может увеличить прибыль больницы. Таким образом, машиностроительной компании не нужно будет финансировать больницу. Эти средства были из их годового бонуса!
 
 Кто бы ни отклонил это предложение, он должен быть идиотом!
 
 Представитель рабочих все еще спрашивал, когда прибудет новое оборудование? Когда профессора начнут принимать пациентов? Некоторые старые работники с болезнями с нетерпением ждали этих специалистов.
 
 Но в это время рабочим сказали, что это всего лишь предложение, и оно может не быть одобрено.
 
 Рабочие были в ярости! Что это значит? Ты пытаешься обмануть нас? Вы нам так много говорили, а теперь говорите, что это может быть не реализовано?
 
 Люди из профсоюза объяснили, что это не значит, что они не хотят реализовывать это предложение. Зять менеджера Фэна подготовил деньги, но городское правительство не хочет одобрять это предложение. Машиностроительная компания ничего не могла сделать.
 
 Город не хочет одобрять? Почему они не одобряют это предложение? Мы также не просим денег у городского правительства! Машиностроительная компания была самой большой компанией города, и рабочие провели большую часть своей жизни, работая на этой фабрике. Правительство реорганизовало Машиностроительную компанию из государственного предприятия в акционерное. Рабочие были преобразованы из работников государственного предприятия в работников частной компании.
 
 Они не подавали никаких жалоб, поскольку их зарплаты возросли после реструктуризации. Однако другие государственные предприятия не справились с задачей после их преобразования, и город потратил много налогов, чтобы помочь этим предприятиям. Работники Машиностроительной компании все это время оказывали помощь городскому правительству.
 
 Почему работники Машиностроительной компании должны были разрешить только вносить взносы в город и не иметь больше льгот? Просто посмотрите на эту больницу. Когда город дал хоть один цент, чтобы помочь этой больнице? Эти руководители городского правительства просто не хотят, чтобы работники Машиностроительной компании получили лучшее лечение!
 
 Что могут сделать эти рабочие? Протестовать в городе?
 
 Ли Мингде был шокирован. Устроить протест в городе? Все будет взорвано. Он был генеральным директором Машиностроительной компании, но в то же время он был и государственным чиновником. Несмотря на то, что Фэн Юй сказал ему, что даже если его отстранят от работы в правительстве, он все равно будет работать в компании. Но для Ли Миндэ он все равно предпочел бы сохранить обе личности.
 
 Если бы рабочие создавали проблемы, Ли Минде попал бы в беду. Заместитель мэра Сюй, который присматривал за ним, попал в беду, и никто в городском правительстве не смог бы помочь ему выбраться из этой передряги.
 
 Ли Минде немедленно обращается к представителю трудящихся. Он уставился на начальника профсоюза. Он хотел, чтобы Глава Профсоюза спросил мнение рабочих, а не просил их создавать неприятности.
 
 У Главы Профсоюза было невинное выражение лица. Он не предлагал этого. Это рабочие хотели протестовать против городского правительства. Он сам также не знал, почему рабочие ведут себя подобным образом.
 
 Среди толпы рабочих собралась группа людей с мотоциклетной фабрики. Ранее эти люди были разбросаны по толпе, и они подстрекали толпу к инсценировке протеста и разжигали гнев рабочих. В любом случае, они знали, что это предложение было на благо рабочих. Менеджер Фэн сказал им сделать это. Менеджер Фэн сказал, что все они должны объединиться и бороться за себя!
 
 Внезапно появился Фэн Юй: "Все, пожалуйста, успокойтесь". Я знаю, что вы чувствуете. Но если вы все пойдете протестовать, что будет с фабриками? Большую часть своей жизни мы внесли свой вклад в развитие нации. Хотите, чтобы другие говорили, что мы делаем все это только для своей выгоды?".
 
 "Менеджер Фэн, что нам тогда делать?"
 
 Фэн Ю посмотрел на этого работника. Он был доволен работой этого работника. Позже он должен помнить о том, чтобы дать этому молодому человеку еще 10 юаней.
 
 Фэн Юй снял баннер: "Все, посмотрите на это". Это петиция, подписанная всеми врачами, медсестрами и уборщицами нашей больницы. Мы просим поддержки у города. Мы не делаем ничего противозаконного. Мы просто хотим модернизировать больничное хозяйство и обеспечить лучшее медицинское обслуживание для всех".
 
 "Можем ли мы также написать петицию? Мы также подпишем петицию. Менеджер Фэн, менеджер Ли, это ведь не должно быть проблемой, правда?"
 
 Фэн Юй улыбнулся и ответил: "Нет никаких проблем. Послушайте. Там есть баннер. Каждый может расписаться на этом баннере. Мы с менеджером Ли передадим все ваши мысли руководителям города".
 
 Ли Мингде почувствовал, как угол его глаз дергается. Это было похоже на старые времена, когда крестьяне писали петиции к императору! Неужели не будет никаких проблем?
 
 Петиции на самом деле были более приятным названием, чтобы заставить этих чиновников согласиться с вами. Оно отражает отношение народа. Если вы не согласитесь с нашими требованиями, то мы сделаем то, о чем вы пожалеете!
 
 С каких пор менеджер Фэн готовит эти баннеры? Почему я не знал? Также, когда эти люди в больнице расписались на транспаранте?
 
 Я провалился как генеральный директор этой компании. Я не знал обо всех этих вещах, происходящих у меня под носом!
 
 Ли Миндэ не знал, что Фэн Юй не только попросил рабочих подписать петицию. В то же время, кто-то просил семьи рабочих подписать петицию в поддержку этого предложения.
 
 Возможно, рабочих было не так много. Но если включить членов семьи рабочих и пенсионеров, то под петицией должно быть не менее 6-7 тыс. подписей. Городское правительство не может просто игнорировать их требования!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/899716
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       Когда Фэн Юй вытащил из машины стопку знамен, Чжан Руйцян, который был у окон, занервничал.
 
 Ничего хорошего не случится каждый раз, когда Фэн Юй приносит что-то с собой в городскую управу. Но с каких пор этот парень начал продавать знамена? Баннеры можно продавать с большой прибылью?
 
 "Брат Лю, помоги мне. Я не могу нести всё это в одиночку." Фэн Юй прошел к офису Чжан Руйцяна. Вся городская администрация видела, как он вез много знамен в офис Чжана Руйцяна.
 
 Но никто не подумал бы, что это взяточничество. Никто не стал бы использовать баннеры, чтобы подкупить кого-то другого.
 
 Новый секретарь Чжан Руйцяна немедленно спешит помочь Фэн Ю. Он беспомощно посмотрел на Фэн Ю и сказал: "Управляющий Фэн перед отъездом брата Чжао сказал мне, что вам не разрешается ничего приносить в кабинет мэра Чжана".
 
 "Это не подарки. Это петиции".
 
 "Петиции?!" Секретарь Лю был в шоке. Там было слишком много транспарантов. Все эти баннеры были петициями?
 
 Чжан Руйцян мог слышать из своего офиса. Прежде чем Фэн Юй смог войти в свой кабинет, он вышел: "Что это за баннеры?"
 
 "Это петиции. Все они подписаны сотрудниками Машиностроительной компании и членами их семей".
 
 "О чём тут петиция? Думаешь, это старое общество?!" Чжан Руйцян был в ярости. Должно быть, это идея Фэн Юя. Никто больше не стал бы так поступать.
 
 "Какое новое общество и старое общество? Эти транспаранты отражают мысли людей. Они хотели лично прийти в городское правительство, чтобы выразить свои мысли. Но я остановил их".
 
 Чжан Руйцян чихнул: "Тогда я должен поблагодарить вас?"
 
 "Не надо меня благодарить. Я просто делаю, что могу". Фэн Юй размахивал рукой, как будто это было маленькое дело.
 
 Руки Чжан Руйцяна дрожали и вытащили сигарету из пачки на столе секретаря Лю. Секретарь Лю немедленно зажег сигарету для него. После двух сильных затяжек Чжан Руйцян немного успокоился.
 
 "Скажите мне. Что означают все эти петиции?"
 
 "А? Это прошение к городскому правительству об обновлении оборудования нашей больницы. Это не дорого стоит. Сойдет только 10 миллионов юаней. Эта петиция просит городское правительство расширить нашу больницу. 8-10 гектаров земли должно хватить. Также, этот баннер для..................."
 
 "Хватит! Есть ли что-нибудь нормальное?"
 
 "Конечно. Вот этот. Смотрите. Хорошо написано. Поддержите реструктуризацию больницы. Это пойдет на пользу сотрудникам и их семьям. И это тоже. Поддержите найм специалистов в больнице. Также, этот......" Фэн Юй с радостью разворачивает один баннер за другим.
 
 Чжан Руйцян нетерпеливо размахивал рукой: "Хорошо. Я знаю, что это всё из-за реструктуризации вашей больницы, верно?"
 
 Если кого-то звали Толстяк, то он сейчас может быть тощим; если кто-то плохо одет, то он может быть миллионером; если кто-то выглядит так, будто его нужно побить................ тогда его действительно нужно побить!
 
 Чжан Руйцян очень хочет избить Фэн Юя до смерти. Задушить его тоже было нормально.
 
 По тону Чжан Руйцяна Фэн Юй может сказать, что теперь он всерьёз задумался над этим делом.
 
 "Да, да, да. Это всего лишь маленький вопрос. Простите за беспокойство".
 
 Небольшое дело? Если это было маленькое дело, зачем вы заставили тысячи людей подписать петиции?
 
 "Возвращайся и жди. Я сообщу вам о решении городского правительства завтра!"
 
 "Спасибо, мэр. Как насчет пообедать вместе позже?"
 
 "Исчезните~~~."
 
 Фэн Юй улыбнулся. Ха, не хочешь мне помочь? Хочешь следовать правилам? Правила должны были быть нарушены!
 
 ……
 
 "Заместитель мэра Чжан, вы созвали экстренное совещание по этому вопросу?" Заместитель мэра Ли, который курировал вопросы образования и здравоохранения, был недоволен. Этот вопрос можно обсудить в частном порядке. Не было необходимости обсуждать его на собрании.
 
 Мы знаем, что вы - исполнительный заместитель мэра, но на совещании не было необходимости обсуждать вопросы, находящиеся под моей юрисдикцией. Другие подумают, что я не выполняю свою работу.
 
 "Заместитель мэра Ли, это очень срочно. Ранее сегодня кто-то из Машиностроительной компании прислал мне стопку петиций!"
 
 "Петиции? Пачку?" Заместитель мэра Ли был удивлён. Обычно одной петиции достаточно. Он никогда не слышал о пачке петиций!
 
 "Эти транспаранты - петиции. Думаю, все вы должны знать, что на каждом баннере были подписи нескольких сотен рабочих и их семей. Там были даже подписи врачей, медсестер и даже уборщиков машинной компании! Если мы не дадим им ответ сегодня, боюсь, что завтра утром они придут в городскую управу. Вы не думаете, что мы должны решить это как можно скорее?"
 
 "Ли Миндэ осмеливается на такие вещи?" Заместитель мэра Ли посмотрел на заместителя мэра Сюй. Ли Миндэ был ухожен им. Может ли заместитель мэра Сюй создать все эти неприятности сзади?
 
 Заместитель мэра Сюй теперь пытался затаиться. Он слышал новости о его переводе после Лунного Нового Года. Его переведут в подсобку. Его тоже понизят в должности. Высокопоставленные считали, что есть проблемы с его рабочим отношением. Он поддерживал своих коллег, чтобы получить повышение. Он не подходил для того, чтобы сидеть на своей нынешней должности.
 
 Заместитель мэра Сюй думал использовать все свои связи в оставшиеся дни, чтобы помочь своему секретарю получить повышение. В конце концов, его секретарь работал на него много лет. Он должен хотя бы помочь ему с карьерой. Что касается других вопросов, он не был заинтересован в этом.
 
 "Ли Миндэ, может, и не осмеливается на это, но эти рабочие осмеливаются. Я объяснил ситуацию очень четко. Представители Министерства здравоохранения и Торгово-промышленного бюро, расскажите нам о своих мыслях". Чжан Руйцян спросил их напрямую.
 
 Лидер Минздрава увидел, как люди из Бюро торговли и промышленности смотрят вниз и делают вид, что делают заметки. Он проклинал в сердце. Лидер уже закончил говорить, а вы все еще записываете?!
 
 "По регламенту нашей страны общественность может управлять частными больницами, и им разрешено получать прибыль от больниц".
 
 "Это значит, что вы поддерживаете это предложение?" Заместитель мэра Ли холодно посмотрел на лидера из Минздрава.
 
 "Это... Это... Это... Я думаю, нам следует услышать от Торгово-промышленного бюро. Может ли больница быть преобразована в акционерный капитал?"
 
 Лидер из Торгово-промышленного бюро проклял в сердце лидера из Министерства здравоохранения. Ты не можешь ответить на вопрос и передать проблему мне?
 
 "По законам нашей страны, хотя не было ни одного подразделения, которое сделало бы что-то подобное, нет ни одного нормативного акта, который бы утверждал, что это не разрешено. В конце концов, Машиностроительная компания сейчас является акционером. Эта больница - подразделение под управлением акционерной компании. Если вы посмотрели на больницу как на дочернюю компанию в рамках акционерного общества, то это абсолютно законно, что больница может быть преобразована в акционерное общество!".
 
 Было ясно, что заместитель мэра Чжан выступает за эту реструктуризацию, а заместитель мэра Ли не поддерживает. Заместитель мэра Чжан был исполнительным заместителем мэра, а заместитель мэра Ли не отвечал за Торгово-Промышленное Бюро. Разумеется, руководитель Торгово-промышленного бюро решил бы поддержать заместителя мэра Чжана.
 
 После того, как эти двое выразили свое мнение, остальные заместители мэра начинают высказывать свои мысли по этому вопросу. Но большинство из них не дали однозначного ответа. Они все сидели на заборе и не хотели вставать на чью-либо сторону.
 
 Заместитель мэра Ли не смог найти никаких веских причин, чтобы отклонить это предложение. Но в это время, сказал мэр: "Я думаю, что это серьезная проблема. Мы можем столкнуться с подобными проблемами в будущем". Надо попробовать". Если ничего не получится, мы сможем исправить это немедленно". Если все обернется хорошо, то мы будем знать, что делать, когда столкнемся с подобными проблемами в будущем".
 
 Мэр города поддержал это предложение, и что еще может сказать остальное. Они подняли руки, чтобы проголосовать. Даже заместитель мэра Сюй поднял руку, чтобы поддержать это предложение. Все участники заседания заявили, что поддержат эту реструктуризацию.
 
 Таким образом, реструктуризация больницы была окончательно одобрена............
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  Экстраординарный гений Глава 392 - Дайте дюйм и пройдите милю.


  

    
       Чжан Руйцян сообщил Фэн Юй новости, а также поручил Министерству здравоохранения дать разрешение до лунного Нового года. Как только оборудование поступит после Нового года, Торгово-промышленное бюро также ускорит процедуры.
 
 Чжан Руйцян подумал, что Фэн Юй будет доволен этой новостью. Фэн Юй создал этот беспорядок, чтобы получить одобрение, а Чжан Руйцян помог ему решить свои проблемы в течение дня. Он надеется, что Фэн Юй перестанет создавать ему проблемы и сосредоточится на автомобильном проекте.
 
 Но в это время у Фэн Юя были новые условия.
 
 "Спасибо, что помогли нам решить эту проблему". Но мы всё ещё не можем начать это преобразование".
 
 "Чего ещё вы хотите?" Чжан Руйцян был в ярости. Ты слишком много!
 
 "Послушайте, после того, как мы купили новое оборудование, мы не можем установить его в нашей нынешней больнице. Не хватает места. Это оборудование должно быть установлено в специализированной зоне. Например, рентгеновские аппараты. Если мы просто случайно установим аппарат, врачи откажутся оперировать этими аппаратами. Они могут заболеть раком от радиации".
 
 "Просто скажите мне, чего вы хотите!" Чжан Руйцян нетерпеливо помахал рукой.
 
 "Нам нужно, чтобы правительство дало нам участок земли для строительства новой больницы. Современную больницу".
 
 "Невозможно! В вашей машиностроительной компании еще остались пустые места. Почему мы должны дать вам землю? Насколько большой может быть больница?"
 
 "В настоящее время у нас всего около 30 коек. Не должно быть никаких проблем, если мы снесем палаты и установим машину. Но сотрудники нашей машинной компании и члены их семей составляют несколько тысяч. 30 кроватей будет недостаточно. Далее, по мере расширения компании, у нас будет больше сотрудников. Мы не будем просить больше. Достаточно лишь больницы среднего размера на 100 коек".
 
 Чжан Руйцян нахмурился. Это действительно было проблемой. Машиностроительная компания очень быстро расширялась, и становилась больше, чем моторный и авиационный завод. Больница на 30 коек была действительно слишком маленькой.
 
 Но какое-то время он думал. Что-то было не так. Кто бы заболел и постоянно находился в больнице? Обычно пациенты будут капать и находиться в палате несколько дней. Пустые кровати были пустой тратой ресурсов.
 
 "Больница на 100 коек"? Сколько сотрудников Вашей Машиностроительной компании будут находиться в палатах одновременно? Это пустая трата!"
 
 "Как это может быть пустой тратой? Наша больница обслуживает не только Машиностроительную компанию. Мы открываем больницу и для общественности. Только в нашем Бинг-Сити почти 10 миллионов жителей. Наша больница оснащена самым современным оборудованием, а также имеет профессоров в качестве врачей-консультантов. Будет много пациентов, которые будут госпитализированы. Кровати не будут пустыми. Этого может быть даже недостаточно".
 
 "Хорошо. Есть какой-нибудь участок земли рядом с машиностроительной компанией? Но мы не дадим вам использовать землю бесплатно. Вы должны заплатить!" Эта проблема обсуждалась во время встречи. Чжан Руйцян притворился, что это трудная задача. Это было сделано для того, чтобы Фэн Юй не захотел использовать землю без оплаты.
 
 "Нет проблем. Машиностроительная компания заплатит". Это также позволит машиностроительной компании иметь большую стопку в этой больнице". Мы также можем обменять землю, на которой находилась нынешняя больница, на новый участок. Это снизит стоимость нового участка, верно?". Фэн Юй сказал, что это справедливая сделка.
 
 Чжан Руйцян закатил глаза. Вернуть первоначальный участок правительству? Это было не так просто. Больница Машиностроительной компании находилась в помещении Машиностроительной компании. Вы возвращаете землю правительству, и кому можно продать собственность? У главной двери Машинной компании были охранники, и посторонним было нелегко войти в помещение. Как можно использовать этот участок земли?
 
 Если я соглашусь с предложениями Фэн Юя, то этот участок будет непродан. В конце концов, Машиностроительная компания все равно выиграет от этой сделки. Ты думаешь, я глупая?
 
 "У тебя уже есть на примете участок земли?" Чжан Руйцян смотрел на Фэн Юя из угла в глаза. У этого отродья должна быть цель.
 
 "Раз уж вы упомянули об этом, то я думаю, что правительство должно позволить машиностроительной компании использовать землю рядом с нашими помещениями. Нам не нужна большая территория. Только от Машиностроительной компании до конца улицы на севере должно быть достаточно".
 
 Чжан Руйцян вспомнил этот район и был в ярости. Должно быть достаточно? Этот участок был размером с 2 стадиона. Какого размера была его больница?
 
 "Хватит мечтать! Несмотря на то, что этот участок земли представлял собой все одноэтажные здания, плата за переезд тоже не будет дешевой. Более того, это большой участок земли. Разве двух гекторов не достаточно, чтобы построить свою больницу?"
 
 "Наша машинная компания уладит переезд жителей. Я гарантирую, что жильцы получат нужную компенсацию. Имея большую площадь, мы можем построить помещения Машинной компании. У нас много сотрудников, и им нужно место для проживания. Общежития Машинной компании почти переполнены. Также были работники, которые выходят замуж. Им также нужны собственные квартиры. Мы создали так много налогов для Города, а теперь мы просто просим у Города помощи. Мы также не просим Город платить за все это. Почему это невозможно?"
 
 Машиностроительная компания не будет раздавать дома своим работникам бесплатно. Но компания может продать эти дома работникам по себестоимости. Стоимость земли и строительства составит всего несколько сотен юаней за квадратный метр. Владельцами 2-комнатной квартиры могут быть обе работающие пары. Самое главное, что квартира принадлежала работникам. Эти сотрудники наверняка согласятся с этим предложением.
 
 Чжан Руйцянфг посмотрел на Фэн Ю. Он был слишком зол, чтобы что-то сказать. Значит, этот участок земли предназначался не только для строительства больницы. Это было также для того, чтобы построить многоквартирные дома для ваших сотрудников. Государственным учреждениям не хватает квартир для своих сотрудников. Почему правительство должно было позволить машиностроительной компании строить новые квартиры?
 
 Задача по переезду не должна быть передана Фэн Ю. Если Фэн Юй дал этим жителям высокую компенсацию за переселение, то как правительство города будет переселять жителей в будущем? Жители будут требовать такую же компенсацию, как и Машиностроительная компания.
 
 Другие, возможно, не сделают этого, но этот Фэн Юй, несомненно, сделает это!
 
 "В крайнем случае, я могу одобрить только половину земли, которую вы хотели. Это будет также после того, как город переселит жителей. Сейчас зима, а Лунный Новый Год не за горами. Как мы можем переселить жителей? Также, цена этого участка земли будет основана на прошлогодней оценке городского района".
 
 "А? Этот район в центре города. Наша машиностроительная компания находится на окраине. Как это может быть одинаково? Даже если вы оценили 50% земли этого района, это тоже считается завышенной ценой".
 
 "Договорились!" Чжан Руйцян постучал по столу.
 
 Фэн Ю: "........."
 
 Какая сделка? Фэн Юй вздохнул. Его снова обманул Чжан Руйцян. Но ты думаешь, что я потерплю поражение? Невозможно!
 
 "Я могу принять эту цену. Но мы построим высотное здание. Соотношение площадей будет 5".
 
 "Что? Просто рабочий многоквартирный дом и ты хочешь построить высотный дом? Коэффициент площади будет 5?" Хотя Чжан Руйцян не отвечал за строительство в городе, он знал о соотношении площади. Когда он работал в отделе иностранных дел, он также курировал развитие общежития их сотрудников. Обычно, соотношение площадей составляло около 2. Насколько высока может быть площадь рабочего общежития? 7 этажей следует считать высокими. Он никогда не слышал о рабочем общежитии, которое находится в высотном здании!
 
 "Точно. У нас много работников. Это то, что принесет пользу нашим работникам. Мы также снесем старые здания на территории завода. Этих работников переведут в это новое здание. Если мы собираемся построить 3-5 этажное здание, то этого будет недостаточно. Я сделал кое-какие расчеты. Кроме сада в центре, 16-этажного многоквартирного дома должно быть достаточно. Максимум будет не более 18 этажей". Фэн Ю считал пальцами.
 
 "Даже не думай об этом. 18-этажное здание? Даже 10-этажное здание не разрешено! В крайнем случае, можно построить только 7-этажное здание". Это всего лишь рабочие помещения. Зачем вам вообще нужен сад в центре?
 
 "Лидер, мы делаем это для рекламы Бинг-Сити". Подумайте об этом. Если бы люди знали, что рабочие кварталы Бинг-Сити - это высотные здания, это значит, что в нашем Бинг-Сити дела идут хорошо. Высотные здания - обязательное условие современного города. Мы просто следуем тенденции. Это также форма продвижения. Больше будет готово инвестировать и переехать в Бинг-Сити. Что в этом плохого? Кроме того, этот участок земли не будет блокировать никому вид. Почему я не могу построить высотное здание?"
 
 "Возвращайся первым. Мне нужно подумать об этом!" Чжан Руйцян в разочаровании помахал рукой. Почему он чувствовал, что всё, что делает Фэн Ю, должно отличаться от других?
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  Экстраординарный гений Глава 393 - Общее собрание работников


  

    
       "Оглядываясь в прошлое, мы должны быть благодарны за наши нынешние достижения. Мы усердно трудились, чтобы добраться до того места, где мы находимся сегодня! Мы можем рассчитывать на лучшее будущее. А теперь давайте поднимем руки и пригласим на сцену Менеджера Фэн!".
 
 Ли Миндэ произнес ободряющую речь, и все сотрудники хлопали и аплодировали.
 
 Фэн Юй поднял обе руки в воздух, чтобы успокоить толпу: "Спасибо за аплодисменты. Мы многого достигли за прошедший год. С того дня, когда из Машиностроительного завода была образована Машиностроительная компания, это был лучший год. Конечно, он будет продолжаться долгие годы. Я не хочу тратить время на бессмысленные разговоры.
 
 Проще говоря, в прошлом году я заработал на своих инвестициях. Эта сумма денег была вызвана тяжелым трудом каждого. Поэтому я обращусь к городскому правительству с просьбой о покупке участка земли к северу от нашей фабрики, этого грядущего уха. На этом участке мы построим новый многоквартирный дом для наших сотрудников!".
 
 Вау... вау... вау.....
 
 Аплодисменты были громче, чем раньше. Все рабочие были взволнованы. Этот вопрос непосредственно повлиял на них. Как они могут не волноваться? Особенно те молодые рабочие. Они хотели новые дома. Они все еще жили с родителями в маленьком домике площадью 30 квадратных метров. Если бы они собирались пожениться, там было бы слишком людно.
 
 "Есть два варианта. Во-первых, мы построим новое здание, как нынешние старые общежития, и оно будет поделено между всеми работниками. Здание будет принадлежать компании. Все вы можете жить только в этих зданиях. Как только вы покинете компанию или будете уволены из компании, компания заберёт у вас жильё. Другим вариантом является то, что мы будем взимать с вас стоимость строительства многоквартирного дома, но эта квартира будет находиться под вашим именем. Вы можете продать ее в будущем. Даже если бы вы ушли из компании, квартира все равно принадлежала бы вам! Какой вариант вы предпочитаете?"
 
 "Второй вариант! Мы хотим собственные дома!" Кто-то закричал.
 
 "Точно. Второй вариант! Мы хотим иметь собственную квартиру!"
 
 Социально-бытовые жилищные программы начались в 1980-х годах. Работникам нужно было только оплачивать часть строительных сборов, а организация оплачивала остальное. Собственность на квартиру будет принадлежать работнику. Преимуществом этой программы было то, что сотрудники могли покупать и продавать эти квартиры. Эти квартиры были больше, чем обычные квартиры, закрепленные за этими работниками. Существовали даже 3-х комнатные квартиры, которые подходили для семьи из 3-х поколений.
 
 "Хорошо. Я знаю пожелания всех. Мы будем использовать второй вариант. Для социально-бытовых апартаментов есть также 2 варианта, то есть 2-х спальные и 3-х спальные апартаменты. Апартаменты с 2 спальнями будут меньше и подходят для семьи из 3-х человек. Апартаменты с 3 спальнями будут немного больше и подходят для семьи из 3-х поколений. Но в то же время, 3-х комнатные квартиры будут дороже".
 
 "2-х комнатная квартира!"
 
 "Постройте 3-х комнатную квартиру!
 
 Работники кричали в верхней части легких. Но их мнения разделились.
 
 "Так как есть спрос на оба типа квартир, то мы построим обе. Когда здание будет готово, все вы можете подать заявку на покупку этих квартир. Те, которые соответствуют критериям, будут иметь право приобрести квартиру. Критерии будут объявлены позже, и каждый может подать заявку через Вашего руководителя. Затем Ваши заявления будут переданы в наш профсоюз. Остается проблема. Всем ли Вам нужны старые здания, или Вы все предпочитаете высотные здания, подобные тем, что есть в городе? В здании будут лифты. Оба типа зданий стоят примерно одинаково".
 
 Эти рабочие были в восторге. Они все еще могут выбрать высотное здание? Мы были обычными рабочими, и мы можем остаться в таком типе квартир?
 
 "Высотные здания! Чем выше, тем лучше!"
 
 "Низкоэтажные здания лучше. А что, если лифт сломался и лифт упал сверху?"
 
 "В чужих лифтах тоже не бывает несчастных случаев. Почему вы думаете, что с вашими лифтами случится несчастный случай? Разве вы не ездите на лифтах на работу?"
 
 Похоже, у рабочих тоже по этому поводу разные мнения. Но у Фэн Ю есть способ решить эту проблему.
 
 "Хорошо. Я знаю о желаниях всех. Позднее мы представим мнения всех и примем их во внимание". Постараемся позволить каждому сотруднику остаться в уютной квартире. Далее, я хочу поделиться хорошими новостями со всеми вами. Наша больница будет преобразована в акционерную больницу. Мы будем покупать самое лучшее и современное медицинское оборудование, будем нанимать профессоров и специалистов. Городские власти уже дали нам разрешения!".
 
 Рабочие снова начинают радоваться и хлопать в ладоши. Это им выгодно, и как они могут не радоваться? Им все равно, переоборудована больница или нет. Они все равно будут платить по тем же тарифам, когда обратятся за помощью в больницу. Но сейчас качество врачей в больнице будет лучше, и там были лучшие условия. Это было что-то, что могло бы поднять настроение.
 
 "Наконец, я должен упомянуть об этом. В прошлом году, несмотря на то, что мы построили новые фабрики, и наши финансы были плохими, но мы все равно дадим всем вам месячный бонус, как и в прошлом году!".
 
 Толпа радовалась громче, чем раньше. Некоторые из рабочих кричали: "Да здравствует Менеджер Фэн" и "Да здравствует Менеджер Ли". Ли Мингде был очень рад.
 
 "Все ли знают, почему наша встреча проходит во Дворце культуры в этом году? Дело не в том, что наша компания не может вместить всех вас. Есть важная причина. Мы пригласили провинциальную танцевальную труппу выступить для всех вас. Менеджер Ли, помогите мне унести этот стол вниз. Мы не должны удерживать всех от выступлений". Фэн Юй улыбнулся.
 
 "Никаких проблем. Я тоже с нетерпением жду выступления".
 
 Рабочие засмеялись, и выступление началось.
 
 ……
 
 В тот вечер рабочие вернулись домой и обсудили со своей семьей то, что было объявлено ранее днем. Они должны были решить, какие варианты выбрать.
 
 На следующий день работники увидели уведомления из головного офиса. Все они были взволнованы.
 
 "А, вы читали уведомления? Если ты вернешь старые общежития, то сможешь получить деньги. Моя семья обязательно выберет квартиры с 3 спальнями. Мои родители уйдут на пенсию, а я выйду замуж. Они могут остаться дома и помочь мне заботиться о моих детях".
 
 "Какая жалость. Я могу купить только 2-х комнатную квартиру. Почему мои родители раньше не работали на машиностроительном заводе?"
 
 "По крайней мере, ты лучше некоторых из нас. Только те, кто работал в Машинном заводе более 3-х лет, могут претендовать на эти квартиры. Некоторые из нас работали только менее 1 года. Интересно, когда они достигнут критериев, останутся ли еще квартиры".
 
 ……
 
 "Посмотрите на это состояние. Те, кто возвращает старые номера общежития, могут подать заявку на проживание в одноместном общежитии. Мы можем подать заявку?"
 
 "Ты что, дурак? Эти новые квартиры будут готовы осенью этого года. Ты все еще хочешь остаться в одиночном общежитии? Иди и подай заявку на квартиру с 3 спальнями."
 
 "Но я еще не женат. Я не могу претендовать на 3-х комнатную квартиру."
 
 "Ты и Линглинг можете пожениться сейчас. Вы оба работаете здесь более 3 лет. Вы оба квалифицированы. Также, если вы оба обратитесь вместе, то сможете получить больше субсидий. Вам обоим нужно только немного потратить, и вы можете позволить себе купить новую квартиру.
 
 Этот многоквартирный дом представляет собой многоэтажное здание с лифтами. Такие здания есть только в центре города. У этих провинциальных чиновников тоже нет таких хороших квартир!".
 
 "Точно. Если Ваши родители возвращают старую квартиру в компанию, Вы также можете подать заявку на квартиру большего размера с 3 спальнями. Это условие пойдет на пользу семье дяди Ли. Его сын работает в городской управе. Он и его жена будут выполнять это условие тех семей, дети которых не будут занимать свои должности. Они могут заплатить немного больше, чтобы купить квартиру с 2 спальнями. С лифтом им будет легче передвигаться".
 
 Условия были очень детальными, но никто из работников не посчитал это неразумным. Высшее руководство также пообещало им, что они будут строить квартиры социального обеспечения каждый год. У всех рабочих будет возможность подать заявку на квартиры. Не было необходимости торопиться. Хотя старые общежития тоже можно купить, никому не было интересно. В новых зданиях будут установлены лифты, и они будут более просторными. Кому интересны эти старые общежития?
 
 Все сотрудники Машиностроительной компании были рады. Во всем городе и даже в провинции не было других подразделений, предлагающих такие хорошие льготы!
 
 Ли Мингде вздохнул. Менеджер Фэн имеет свой способ позволить этим рабочим выбирать варианты, которые он хотел, чтобы они выбрали.............
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  Экстраординарный гений Глава 394 - Внешний внук не так хорош, как наш собственный внук.


  

    
       "Мама, папа, я вернулся".
 
 "Уже почти лунный Новый год, и ты просто возвращаешься." Чжан Мухуа обрушился на Фэн Ю.
 
 "Мама, посмотри на него. Я купила тебе шарф из Москвы". Фэн Юй забрал подарки, которые приготовил.
 
 "Это всего лишь шарф. Думаешь, я никогда раньше не видела шарфа?"
 
 "Это не обычный шарф. У жены президента России такой же шарф! Это лимитированная серия. Изготовлено всего 10 000 шарфов".
 
 Чжан Мухуа сразу встал с дивана и схватил шарф у Фэн Юя: "Правда? Дай посмотреть!"
 
 Чжан Мухуа надел шарф и посмотрел на себя в зеркало. Она с радостью спросила: "Старый Фэн, подойди и посмотри. Хорошо ли я выгляжу с этим шарфом?"
 
 Фэн Синтай ответил, не поднимая головы: "Это всего лишь шарф. Разве ты не говорил, что хочешь преподать ему урок, когда он вернётся?"
 
 "С каких пор я это говорю? Кто осмелился издеваться над моим сыном? Сынок, ты голоден? Я пойду готовить. Что ты хочешь есть?"
 
 "Мне нравится то, что ты готовишь." Идеальный ответ. Фэн Ю дал себе полные оценки!
 
 "Папа, эта сигарета из Москвы. Еще я купил пару армейских сапог. Только армейские офицеры могут носить. Смотри, как красиво, правда?"
 
 "Думаешь, я надену сапоги?" Фэн Синтай закатил глаза, но он всё равно принимает подарки. Хотя он не носит сапоги, он всегда может оставить сапоги дома для показа. Сигареты, наверное, всё ещё курят.
 
 Фэн Юй с радостью подошёл к отцу и помассировал плечи: "Папа, ты устал в этот период времени?"
 
 "От чего же тут уставать? Тот менеджер, которого ты нанял, сделал всю мою работу. Теперь мне нечего делать. Я могу уйти на пенсию в любое время." Фэн Синтай был недоволен. Он чувствовал себя бесполезным в компании.
 
 "Папа, я боюсь, что ты устанешь. Почему бы тебе самому не управлять фабрикой в округе? Если тебе нечем заняться, можешь поиграть в ма-джонг с друзьями."
 
 "Хрмф! Я не люблю играть в ма-джонг." Фэн Синтай ответил.
 
 В это время Чжан Мухуа высунул голову из кухни и сказал: "На прошлой неделе твой отец играл в маджонг со ставкой в 10 центов, и он потерял более 100 юаней". Он все еще чувствует боль из-за этого".
 
 Фэн Ю: "......." Как можно потерять более 100 юаней со ставкой 10 центов?
 
 "Папа, тогда во что ты хочешь играть? Почему бы мне не привезти тебя и маму за границу на праздник после Нового года?" Фэн Юй предложил.
 
 "Это скучно. Я хочу заботиться о детях."
 
 "Тогда переезжай в город Бин. С моим маленьким племянником теперь весело играть". Фэн Ю был полон улыбок, когда думал о Ли Раксине.
 
 "Фамилия этого ребёнка - Ли, а не Фэн!" Фэн Синтай уставился на Фэн Ю.
 
 Фэн Ю сделал два шага назад: "Папа, что ты имеешь в виду? Вы с мамой дадите мне младшего брата?"
 
 "Проваливай! Я говорю о тебе!" Фэн Синтай бросил книгу, которую читал в Фэн Ю.
 
 "А? Я? Папа, хватит шутить." Фэн Юй ответил.
 
 "Что за шутки? Я говорю с тобой серьезно. Эту девушку зовут Ли На? Она остановилась на 2-й улице на востоке? Я думаю, эта девушка довольно хороша. Когда вы оба поженитесь? Когда у вас у всех будут дети?"
 
 Фэн Ю сходил с ума. Какой брак и дети?
 
 "Папа, о чём ты говоришь? Я всё ещё учусь, а мне всего 20! О каком браке и детях ты говоришь?"
 
 Чжан Мухуа снова высунул голову из кухни: "То, что говорит твой отец, правильно. Мне тоже нравится эта девушка. Она учится в Педагогическом университете и в будущем будет учителем. Это хорошо".
 
 "Мам, я все еще учусь. Подожди, вы оба ходили поговорить с ее родителями?" У Фэн Ю глаза широко открылись.
 
 "Нет. Но ты также должна знать, насколько велик район. Я несколько раз встречалась с её отцом и немного поболтала за выпивкой." Фэн Синтай случайно сказал.
 
 "Думаю, вам обоим стоит сначала пожениться. Замужество также не повлияет на вашу учебу. Ваш учитель начальной школы господин Сюй также женился первым, до того как начал учёбу в университете. Они оба были счастливы в браке и сейчас". Чжан Мухуа сказал, что в то же время, готовя пищу.
 
 "Верно. Это нормально, даже если у вас обоих есть дети. Ты можешь позволить твоей маме, а я присмотрю за твоим ребенком, пока вы оба продолжаете учебу. Если нет, ты можешь завести детей после того, как вы оба закончите школу. Я не против и того, и другого".
 
 Фэн Ю прикрыл глаза руками. Мне всего 20 лет, и я спешу замуж? Кто ещё в этом мире может столкнуться с такой ситуацией?
 
 "Папа, мама, это повлияет на нашу учебу". Господин Сюй, о котором вы говорили, случилось больше десяти лет назад. Кто женится во время учебы в университете? Университет также не выдаст рекомендательное письмо".
 
 Фэн Юй считал, что умно придумывать такие оправдания. В эту эпоху все браки нуждались в рекомендательном письме от подразделения. Без группы необходимо подать заявку в районное отделение.
 
 "Как может не быть рекомендательного письма? Разве твой отец не говорил, что ты пожертвовал здание Тай Хуа своему университету? Мы пожертвовали столько денег, почему школа не выдала письмо". Чжан Мухуа гневно ответил.
 
 "Мама, папа, даже если бы моя школа выдала письмо, её школа тоже не выдаст письмо". Более того, правительство не поощряет их офицеров рано выходить замуж. Их повышение будет затронуто, если они поженятся в молодости". Если ты мне не веришь, можешь спросить у дяди Вена".
 
 Фэн Ю придумал другое оправдание, и оно было обоснованным. Фэн Юй знал, что его родители всё ещё хотят, чтобы он вступил в правительство и стал чиновником.
 
 Быть бизнесменом не так престижно, как быть государственным чиновником. Лучше быть государственным чиновником. Кроме того, у их семьи было достаточно денег.
 
 "Раннее замужество повлияет на карьерный рост?"
 
 "Верно. Просто посмотрите на господина Сюй. Сколько ему сейчас лет и сколько он проработал в этой школе? Почему его не повысили?"
 
 "Этот..... Старый Фэн, что нам делать?" Чжан Мухуа посмотрел на мужа.
 
 "Мама........ Твоя еда сгорает!" Фэн Юй кричал. Ему нужно быстро сменить тему.
 
 Фэн Синтай натирал подбородок и глубоко погружался в мысли. Жаль было не получить сейчас такую хорошую невестку, как Ли На. Но его сын был так способен, и эта будущая невестка не должна от него убежать.
 
 "Скажи папе правду. На какой стадии вы с этой девушкой достигли?"
 
 "Папа..... Почему ты об этом спрашиваешь?" Фэн Юй был в растерянности.
 
 Во время обеда Фэн Юй ел очень быстро и сказал, что едет к Вэнь Дунчжуну. После того, как Фэн Юй ушёл, Чжан Мухуа переехал ближе к Фэн Синтай: "Вы спрашивали? На каком этапе находятся их отношения?"
 
 "Он не ответил, но судя по тому, как он себя ведёт, он, должно быть, всё сделал с этой девушкой". Эта невестка не может сбежать от него".
 
 "Что, если они не будут осторожны и она забеременеет?"
 
 "А? Выйти замуж. Так даже лучше. У него не будет оправданий, чтобы не жениться, и у нас тоже могут быть свои внуки".
 
 "Точно. Посмотри на сына Лю Дажуана. Его сын всего на год старше Фэн Ю, а его ребёнок уже может называть его дедушкой!"
 
 Фэн Юй смотрит на небо. Мужчины всегда будут волноваться из ниоткуда.
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  Экстраординарный гений Глава 395. Округ должен развиваться таким образом.


  

    
       "Дядя Вен, ты дома?" Фэн Ю был любопытен. Сегодня не было воскресенья, и почему дядя Вэнь дома отдыхал? Он должен был быть занят, так как год подходит к концу.
 
 "Сяо Юй, ты вернулся. Присаживайся. Дяде нужно с тобой кое-что обсудить." Вэнь Дегуан осмотрительно улыбнулся.
 
 Фэн Юй был озадачен. Что-то случилось с округом? Может, дядя Вэнь узнал о Дунчжуне и Чжан Хане?
 
 Вэнь Дунчжун также вышел из своей комнаты и сел на диван. Он продолжал сигналить Фэн Ю глазами.
 
 "У нашего района были проблемы с электроснабжением. Чтобы фабрика твоего отца работала бесперебойно, наш район отключит электричество днём. Я хотел попросить у вышестоящих больше электричества, но вышестоящие отказались. Они сказали, что у них тоже есть проблемы. Но они готовы построить электростанцию на нашем участке, если мы готовы внести часть стоимости. Эта электростанция будет поставляться и в близлежащие районы. Считаете ли вы, что мы должны принять это решение?".
 
 О, это касается его работы. Фэн Ю и Вэнь Дунчжун были освобождены.
 
 Прежде чем Фэн Юй смог ответить Вэнь Дэгуан, Вэнь Дунчжунь сначала ответил: "Это того не стоит". Эта электростанция будет построена в нашем районе? Она будет использовать землю нашего района. Она может даже использовать наши поля. Нам всё равно придётся за неё платить? Выработанная электроэнергия все равно будет распределена по близлежащим районам. Мы в проигрыше".
 
 Фэн Юй думал, что Вэнь Дунчжун скажет конструктивные отзывы. Но его взгляды были слишком скупыми.
 
 Вэнь Дэгуан уставился на своего сына: "Какой проигрышный конец? Эта электростанция будет построена в нашем районе, и именно наш район получит приоритет в использовании электроэнергии. Затем дополнительное электричество будет распределено по остальным районам. Вы хоть понимаете, что происходило? Также, электростанция будет нуждаться в рабочих. Люди из нашего района получат приоритет для работы там. С достаточным количеством электричества, или район может многое сделать. В прошлом году некоторые иностранные инвесторы хотели построить здесь фабрику. Но они передумали, когда узнали, что в нашем районе не хватает электроэнергии".
 
 Фэн Юй тоже чувствовал себя беспомощным. Он знал, что дядя Вэнь хочет получить этот политический кредит. При достаточном количестве электроэнергии можно было бы решить множество проблем, и это можно считать значительным достижением. Но Фэн Ю чувствовал, что это того не стоит.
 
 "Дядя Вэнь, могу я спросить, какая электростанция будет построена? Тепловая электростанция? Ветровая или гидроэлектростанция?"
 
 "Это будет тепловая электростанция. Наша река не может вырабатывать достаточно электроэнергии. Течение не достаточно сильное. Несмотря на то, что у нас здесь есть ветры, ветра недостаточно для ветровых электростанций. Кроме того, ветряная электростанция не производит электричество так быстро, как тепловая. Если мы будем поставлять угли из восточных провинций, то это тоже будет очень дешево. Электроэнергии, вырабатываемой за один день, достаточно для недельного использования электроэнергии в нашем округе. С таким электроснабжением наш округ может многое сделать". Вэнь Дэгуан начинает представлять будущее округа. Не только жизнь жителей района будет лучше, но и он сможет привлечь больше инвесторов.
 
 Если бы это была тепловая электростанция, то это было бы бессмысленно. Через год-два соседние электростанции будут расширяться, и во всех районах будет достаточно электроснабжения. Кроме того, сейчас они могли бы построить больше ветряных турбин. Люди сейчас могут не осознавать, что в течение нескольких лет электроснабжение Китая увеличится на несколько складок.
 
 Еще через 20 лет, после завершения строительства нескольких крупных гидроэлектростанций, таких как плотина "Три ущелья", Китай не сможет полностью использовать всю выработанную электроэнергию. Китай мог бы также продавать свою электроэнергию соседним странам.
 
 "Дядя Вэнь, знаете ли вы, сколько загрязнения принесёт тепловая электростанция? Основным источником дохода нашего округа является сельское хозяйство, и если мы построим тепловую электростанцию, то сажа будет летать повсюду. Кто захочет купить нашу сельхозпродукцию? Мы - фермерский район, и почему мы должны следовать за этими промышленно развитыми районами".
 
 "Но если мы будем полагаться только на сельское хозяйство, то нашему району будет трудно расти. Если бы не пищевая фабрика вашей семьи, доходы нашего округа были бы самыми низкими среди всех округов".
 
 "Дядя Вен, мы разводим свиней, почему другие не могут выращивать домашнюю птицу или кроликов? Кроме того, наш район недалеко от города Бинг. Это всего в часе езды. Почему мы не можем сосредоточиться на овощеводстве?"
 
 "Овощеводством? Вы говорите об этих овощах-теплицах?" Вэнь Дэгуан скрашивает.
 
 Точно. Зимой людям было трудно есть свежие овощи. Время от времени кто-то будет продавать овощи зимой, но они были очень дорогими. Даже их небольшой район столкнулся с такой ситуацией, то есть спрос на свежие овощи в городе будет выше?
 
 "Но никто в нашем районе не знает о теплицах".
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Никто в нашем районе не знает о теплицах, но Сельскохозяйственный университет знает". Вы забыли, что в нашей свиноводческой ферме Тянь Пэн в качестве консультанта работает профессор Сельскохозяйственного университета? Почему Вы не можете нанять некоторых специалистов или профессоров в этой области в качестве консультантов? Многие из этих профессоров до сих пор застряли в своих теориях, и наши фермы будут лучшим местом для них, чтобы воплотить их теории в жизнь. Мы даже можем создать здесь, в нашем районе, экспериментальную ферму сельскохозяйственного университета".
 
 "Это сработает?"
 
 "Вы даже не начали, и как вы узнаете, что это не сработает? Не ходите в филиал. Идите прямо в город и ищите там руководителей. Может быть, вы даже сможете получить какую-нибудь политику и финансирование от городского правительства".
 
 "Получить политику и финансирование от Городского правительства? Они дадут?" Вэнь Дэгуан посмотрел на Фэн Ю. Почему Фэн Ю так уверен в себе?
 
 Вэнь Дунчжун сказал с опущенной головой: "Папа, я также думаю, что то, что сказал Фэн Ю, имело смысл. Если ты не попытаешься, откуда ты знаешь, что это не сработает? Если бы твое предложение привлекло внимание вышестоящих, тебя бы даже повысили".
 
 Вэнь Дэгуан посмотрел на своего сына, а затем обратился к Фэн Юю: "Вы двое что-то от меня скрываете?"
 
 Фэн Юй улыбнулся и ответил: "Дядя Вэнь, тебе не кажется, что тебя слишком быстро повысили? Должен быть какой-то лидер среди высших, которые заметили вас. Я прав, Дончжун?"
 
 "Кашель.............................. Я тоже так думаю." Вэнь Дончжун опустил голову на гильотину."
 
 "Тогда мы должны начать строить теплицы до этой зимы. Но проблема с электричеством в нашем районе до сих пор не решена. Если эта электростанция не будет построена, то для нашего района не хватит электричества. Теплицы тоже будут нуждаться в электричестве".
 
 "Не волнуйтесь об этом. В этом году электростанции на севере будут расширяться. Будет увеличение подачи электроэнергии. У нас будет достаточно электричества. Кроме того, вы можете посоветовать использовать ветровую электростанцию. Этот тип электростанции является экологически чистым, а также экономит ресурсы. Я слышал, что на моторном заводе был разработан новый тип ветрогенератора. Они ищут места для проверки эффективности этого генератора. Я могу представить вам директора Ли".
 
 "Сколько должен заплатить наш район?"
 
 "Не много. Нам также нужно платить за выработанную электроэнергию. Электричество тоже не бесплатное. Но построить этот генератор определенно будет дешевле, чем построить тепловую электростанцию. А вы как думаете?"
 
 "Когда мы сможем встретиться с директором Ли?" Вэнь Дэгуан спросил с нетерпением.
 
 "Дядя Вэнь, я только что вернулся. Я помогу тебе позвонить ему. Можем ли мы встретиться с ним после лунного Нового года?" Фэн Ю был безмолвен. Строительство ветряной электростанции также не может начаться сейчас. Земля все еще была заморожена.
 
 "Ты прав. Я слишком волнуюсь. Вы оба можете выйти и поиграть. Мне нужно вернуться к работе. Я должен обсудить это с остальными". Вэнь Дэгуан взял с собой портфель и поспешил выйти.
 
 Фэн Юй похлопал Вэнь Дунчжуня: "Э, тебе стоит пойти и поговорить с Чжан Ханом о будущем твоего отца"?
 
 "Вэнь Дунчжун был в ярости. Что это значило? Я мужчина и буду главой семьи в будущем!
 
 После того, как отец Вэнь Дунчжуня ушёл и увидел, что его мать не вошла в комнату, он прошептал Фэн Юю: "А дядя Фэн и тётя Чжан спрашивали тебя о тебе и Ли На?".
 
 "Твои мама и папа спрашивали тебя?"
 
 "Я очень сдержанно относился к своим отношениям. Но ты не должна позволять своим родителям разговаривать с моими родителями". В тот вечер дядя Фэн и тётя Чжан видели, как мы с Чжан Ханом сидели вместе." Вэнь Дунчжун сказал.
 
 "Чего тут бояться? Если твои родители узнают об этом, ты можешь сказать ему, что станешь зятем одного из руководителей провинции".
 
 "Исчезни. В будущем я буду выше, чем ее отец!" Вэнь Дончжун поднял одну руку в воздух, как будто ругался.
 
 "Сяо Юй, Дунчжун, почему вы оба прячетесь в комнате? Выходите и поешьте фруктов."
 
 Отношение Вэнь Дунчжуна сразу же изменилось и он закричал: "Хорошо, мама."
 
 Вэнь Дунчжун повернулся и увидел Фэн Ю, с презрением смотрящего на него. 
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       В районе было мало развлечений. К счастью, почти каждая школа на северо-востоке будет иметь свой собственный каток. В Северо-Восточном регионе была традиция иметь классы по катанию на коньках от средних школ до вузов.
 
 Фэн Ю, Вэнь Дунчжун и Лю Кун посещали конькобежный каток близлежащей средней школы.
 
 У входа в новый зал Пинг-понга была установлена табличка. Зал настольного тенниса Тай Хуа. Хотя там было написано, что это зал настольного тенниса, внутри был не только настольный теннис. Там также были гимнастические помещения и корты для бадминтона. Внутри также был тренажерный зал. Самое главное, в нем хранилось все спортивное оборудование школы.
 
 Если бы в школе был крытый спортивный зал, 80% было бы залом для настольного тенниса. По этой причине настольный теннис был национальным видом спорта Китая.
 
 "Учитель Чжао, теперь вы отвечаете за спортивный зал? У вас есть коньковые туфли? Мы хотим одолжить 3 пары". Вэнь Дунчжун громко сказал. Еще до того, как его отец стал лидером в уездном управлении, Вэнь Дунчжун был более известен в школе, чем лучший ученик Лю Кун. Он создал слишком много проблем!
 
 Эти хорошие ученики никогда не оставят более глубокого впечатления, чем те печально известные ученики. Особенно Вэнь Дунчжун хорошо разбирался в спорте, и учителя физкультуры заметят его больше.
 
 "Сяо Вэнь, ты вернулся с остальными? У нас есть коньковые туфли. 50 центов за 2 часа. Залог 10 юаней. Какой размер вам всем нужен?"
 
 "42, 42 и 44." Вэнь Дунчжун взял наши 32 юаня и положил их на стол.
 
 "Вот. Попробуйте и посмотрите, подходит ли он". Учительница Чжао вернула Вэнь Дунчжуну 50 центов сдачи. Он держал в руках маленькое радио, слушал избранные работы Дэн!
 
 В эпоху, что было бестселлером в Китае? Во-первых, это были избранные работы Мао, а во-вторых, избранные работы Дэн. Почти у всех есть экземпляры этих книг. Были даже те, у кого было больше одного экземпляра. Эти книги продавались лучше, чем любая другая классика. Может быть, этот рекорд будет побит через несколько лет, когда книга будет опубликована.
 
 Фэн Ю не мог не ворчать под своим дыханием. Кто был тем, кто не хотел, чтобы другие поклонялись ему............
 
 Хорошо. Фэн Юй также покупал эти книги раньше и поклонялся этим двум великим лидерам.
 
 Трио примеряло коньковые туфли и шло к катку.
 
 Катание было беговыми дорожками стадиона. Школа вылила воду на дорожки, образуя слой льда. Футбольное поле в центре также было покрыто льдом. Оно было зарезервировано для этих ледовых видов спорта.
 
 Когда Фэн Юй с остальными приехали на конькобежку, там уже было тесно.
 
 Вэнь Дунчжунь первым переоделся в конькобежную обувь. Он бросил свои ботинки в сторону и начал кататься на коньках.
 
 К тому времени, как Фэн Юй закончил менять туфли, Вэнь Дунчжун уже катался на коньках один круг. Он должен признать, что Вэнь Дунчжун был действительно талантлив во всех видах спорта. Даже когда он не часто катается на коньках, он все равно был лучше многих людей.
 
 Вэнь Дунчжун катался счастливо, и даже несколько раз кружился, привлекая внимание близлежащих людей, останавливаясь рядом с Лю Куном.
 
 Лю Кун медленно встал и медленно катался на коньках. Но он потерял равновесие и ухватился за Вэнь Дунчжуна.
 
 Вэнь Дунчжун чувствовал гордость. Посмотрите на этого лучшего ученика. Это его уровень мастерства в конькобежном спорте. Я лучше его, даже когда мне было 10 лет.
 
 "Эти дети только учатся кататься на коньках, и они пользуются этими тренировочными стульями". Значит, тебе нужно, чтобы я одолжил тебе один стул?" Вэнь Дончжун специально спросил.
 
 Лю Кун смущённо отпустил свою хватку за руку Вэнь Дунчжуна: "Дайте мне немного попрактиковаться самому. Сначала ты пойдёшь кататься на коньках".
 
 После того, как Вэнь Дунчжун ушёл, Лю Кун упал. Среди всех видов спорта это был его худший результат. Он решал математические проблемы дома, и его сюда притащили эти двое парней!
 
 Фэн Юй также катался на коньках два раза вдоль трасс. Хотя его скорость была медленной, он все равно получал удовольствие. Как раз в тот момент, когда он наслаждался, он чувствовал, как кто-то на большой скорости проезжал мимо него.
 
 Он поднял голову и увидел, как Лю Кун машет ему рукой!
 
 Черт, может я и медленнее Вэнь Дунчжуна, но как я могу проиграть тебе? Ты слишком высокомерен!
 
 Фэн Ю начал ускоряться. Но прежде чем догнать Лю Кунь, он увидел, как Лю Кунь падает в снежную кучу рядом.
 
 Фэн Ю: "........" Он все еще думал, почему Лю Кун так хорошо катается на коньках. Похоже, что Лю Кун все еще отстойно катается.
 
 Фэн Юй заходил к Лю Кунь, а Лю Кунь забирал себя: "Почему ты не помог мне, когда я помахала тебе руками?".
 
 "Ты просишь меня помочь тебе раньше?"
 
 Черт, я думал, с каких это пор Лю Кун стал таким высокомерным. На самом деле он просил меня о помощи.
 
 "Если ты плохо катаешься, почему ты так быстро катаешься?" Фэн Ю помог Лю Куню подняться.
 
 "Дончжун сказал мне, что будет легче кататься, если ты будешь ехать быстро. Будет легче балансировать".
 
 Фэн Ю закатил глаза. Как ты можешь верить в то, что говорит этот идиот?
 
 "Ты сейчас слишком быстро едешь. Будет хорошо, если ты будешь двигаться немного быстрее, чем скорость ходьбы". Посмотри на эту молодую девушку. Просто следуй за тем, что она делает, и ты в мгновение ока научишься кататься на коньках". Фэн Ю указал на молодую девушку около 10 лет.
 
 Этот Лю Кунь действительно опозорил всех северо-востоков. Он до сих пор не умеет кататься на коньках после стольких лет!
 
 Фэн Юй видел, как Лю Кун следил за этой девушкой. Эта молодая девушка повернулась и посмотрела на Лю Кунь в панике и сразу же ускорилась, создав расстояние между ней и Лю Кунь.
 
 Лю Кунь следовал за этой девушкой со скоростью, и когда он увидел, что девушка движется быстрее, он тоже ускорился. Но девушка легко могла поменять направление, и Лю Кунь снова упал в снежную кучу рядом.
 
 Через час Лю Кунь захотел вернуться домой. Он падал слишком много раз. На занятиях физкультурой в прошлом ему оставалось только играть. Их тестом также было катание на коньках по прямой.
 
 Переодевшись в собственные туфли, они втроем побежали обратно в зал для настольного тенниса.
 
 Учительница Чжао увидела их троих и заметила, что одежда Лю Кунь была вся испачкана. Он знал, что Лю Кунь, должно быть, падал бесчисленное количество раз. Сколько ему было лет? Почему он даже не умеет кататься на коньках? Но если бы учитель Чжао знал, что Лю Кунь был студентом университета Хуакин, он бы посмотрел на него по-другому.
 
 ……
 
 "Ещё слишком рано идти домой". Как насчет того, чтобы пойти и поискать Сяо Цзе?"
 
 Лю Кун некоторое время колебался и кивнул. Трое из них пошли к Сяо Цзе домой. Сяо Цзе был их одноклассником и теперь учился в университете в Бин Сити.
 
 "Сяо Цзе", ты свободен? Хочешь поиграть с нами в карты?" Вэнь Дунчжун улыбнулся.
 
 "Хорошо. Пойдём в ту комнату".
 
 Как только они вошли в ту комнату, Вэнь Дунчжун увидел кое-что более интересное.
 
 "Давай не будем играть в карты. Давай сыграем в это вместо этого. Это выглядит интереснее."
 
 Лю Кун посмотрел на Вэнь Дунчжуна: "Я не знаю, как играть". Мои родители тоже не играют в ма-джонг".
 
 Фэн Ю подумал некоторое время и сказал: "Лю Кун, это очень просто". Все, что вам нужно сделать, это поменять плитку на nAAA+mABC+DD, и у вас будет выигрышная рука". M и n можно считать равными нулю. В начале у нас будет по 13 плиток. Вы возьмете одну плитку из стека и отбросите одну плитку. Если у Вас есть пара и один из игроков выбрасывает плитку, которая совпадает с Вашей парой, Вы можете сыграть в "понг". Если у вас есть 2 плитки ABC и игрок, прежде чем бросить плитку, что матчи, вы можете "чи". Если два игрока 'понг' и 'чи' на одной плитке, 'понг' получит плитку. Понимаете?"
 
 Лю Кун кивнул: "Это так просто". Я уже умею играть".
 
 Вэнь Дунчжун и Сяо Цзе смотрели на Фэн Юя так, как будто он говорит на чужом языке. Маджонг можно объяснить таким образом?
 
 Лучший ученик действительно был умным. Играя один раз, он знал все правила и начинал выигрывать игру за игрой. Вэнь Дунчжун проигрывал больше всех.
 
 Они играли до вечера, а Вэнь Дунчжун был самым большим проигравшим. Он гневно смотрел на Лю Кун. Он поклялся, что больше никогда не будет играть в ма-джонг с Лю Куном!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908193

    
  





  Экстраординарный гений Глава 397 - На самом деле очень просто попросить фермеров вернуть свои поля.


  

    
       Время проходит очень быстро. Это был Лунный Новый Год. В этом году семья Фэнов не щеголяла своим богатством. Но округ потратил много денег на фейерверки. Фэн Ю и Ли На встречались всего 2 раза за этот период. Оба они намеренно не встречались. Район был слишком мал. Любой небольшой инцидент, который произошел, будет известен по всему району в течение получаса, и он будет обсуждаться с жителями в течение нескольких дней.
 
 Семья Фэн была самой богатой семьей района. Новости и информация о семье Фэн циркулировали по всему району. Ли На до сих пор не хочет, чтобы ее семья узнала о ее отношениях с Фэн Ю.
 
 В округ прибыли инструкции из города Бин. Речь шла об аренде сельскохозяйственных угодий в России.
 
 Вэнь Дэгуан знал об этом заранее и попросил своих людей рассказать об этом. Он хочет знать, сколько фермеров было готово подать заявку. Он хотел, чтобы в Россию приехало больше людей. Чем больше людей отправилось туда, тем меньше фермеров будет в округе. Таким образом, район может позволить оставшимся фермерам возделывать больше полей. Они смогут использовать сельхозтехнику и повысить ее эффективность.
 
 После того, как информация была передана в районный офис, Вэнь Дэгуан попросил вечерние новости района передать в эфир часовой отрезок об условиях и преимуществах поездки в Россию для ведения фермерского хозяйства.
 
 На следующий день был постоянный поток людей, которые отправились в районное отделение для подачи заявлений.
 
 Они должны были выехать в Россию в апреле-мае и пробыть там около 6 месяцев. Вернуться они смогут в октябре. Они также могут вернуться домой в течение 6 месяцев. Денег, которые они заработают, будет еще больше. Кроме того, это было организовано городом, и они услышали, что в этом также принимает участие губернская власть. Правительство даже отправит людей поговорить с российским правительством. Все, что им нужно сделать, это позаботиться о своих фермах.
 
 Это было привлекательное предложение для этих бедных семей. Округ выделил им лишь небольшой участок земли. Для них не было пустошей, которые можно было бы обрабатывать, и у их семей не было тракторов. Именно они больше всего хотели заниматься сельским хозяйством в России. Вышестоящие заявили, что округ будет выступать поручителем, чтобы они взяли банковский кредит. Даже тракторы могут быть оплачены в рассрочку. Для них это была возможность вырваться из бедности.
 
 В округе всего около 10 000 человек и около 3 000 семей. Более 1000 человек подали заявления, а некоторые семьи подали отдельные заявления. Например, отец подал заявление, сын подал заявление, муж подал заявление, а жена подал заявление.
 
 Кроме того, некоторые люди собрались вместе, чтобы разделить расходы на покупку трактора и комбайна. Они делили бы эти машины, и они бы многое сэкономили. В России они могли бы сдать в аренду от 50 до 100 гектаров. В округе каждому из них разрешалось использовать только от 1 до 2 гектаров земли.
 
 Даже имея в округе от 1 до 2 га земли, эти фермеры смогли выжить. С таким большим участком земли они смогли бы зарабатывать десятки тысяч юаней в год! Через несколько лет они смогли бы стать богатыми. Только процентов от их денег было более чем достаточно, чтобы выжить.
 
 Во время новости начальник района сказал, что город в первую очередь поможет жителям районов. Те, кто выполнил условия, могут поехать в Россию зарабатывать деньги! В следующем месяце состоится поездка в Россию, чтобы посмотреть на поля. Даже если крестьяне не будут выбраны, они смогут отнестись к этому как к празднику. Большую часть своей жизни они прожили в провинции Лонгцзян и никогда раньше не были за границей. Для них это была возможность.
 
 Многие семьи были взволнованы, но были и семьи, которые боролись за это.
 
 "Папа, почему мы не подаем заявление? Наша семья может арендовать как минимум 100 гектаров. Даже если мы возьмем в аренду 200 гектаров земли, это тоже не будет проблемой. Подумайте, сколько мы сможем заработать за год. В следующем году у нас будет достаточно денег, чтобы самая младшая могла выйти замуж".
 
 "Что ты знаешь? В новостях говорилось о том, что те, кто возделывал пустыри, должны вернуть землю правительству, прежде чем они смогут уехать в Россию. Они назвали это возвращением сельхозугодий в политику дикой природы.
 
 Эта пустошь была возделана благодаря усилиям этого отца и его сыновей. В прошлом году было наводнение, и они понесли потери. Они знали, что в этом году больше не будет наводнений. Это было время для них, чтобы заработать деньги. Почему они должны были вернуть свою землю правительству?
 
 "Папа, мы возделывали только десятки пустошей. Это были еще болота. Если дождь будет сильнее, наши земли начнут прудовать. Земля России - это все хорошие земли. Нам будет безопаснее выращивать там урожай. Разве начальник района не говорил, что если мы вернем эти пахотные земли правительству, то получим какую-то компенсацию"?
 
 "Какие компенсации? Даже если они дадут вам 100 юаней, это тоже считается компенсацией. В прошлом году было наводнение, и в этом году его не должно быть. Если мы сможем хорошо выращивать урожай на нашем хозяйстве, у нас будет достаточно денег и на свадьбу самого молодого в следующем году".
 
 "Папа, тогда как насчет расходов на школу твоего внука? А как же расходы дочери второго брата на детский сад? Младший будет жениться, а еще ему нужен дом. Его дому также понадобится мебель и бытовая техника. Просто посмотри на Хуан Цзы. Он беден и женился. И его жена, и он каждый день ссорились из-за денег. Жена винила его в том, что он зарабатывал так мало".
 
 Младший сын сказал: "Папа, я хочу поехать за старшим братом и вторым братом на ферму в Россию. У вас с мамой проблемы со здоровьем. Надо просто вернуть землю государству и взять компенсацию. Ваше поле в округе можно сдавать в аренду другим. Только арендной платы будет достаточно и для вас, и для мамы. Мы поедем в Россию и будем там заниматься сельским хозяйством. Там так много земли, а со старшим братом и со вторым братом мы не будем нести убытки. Этот Блэки Ли тоже подает заявку. Думаешь, нам хуже, чем ему?"
 
 Отец опустил голову и выкурил сигарету. Он прикурил еще одну сигарету и посмотрел на двух своих старших сыновей: "Согласны ли обе твои жены позволить тебе заниматься там сельским хозяйством?"
 
 Они оба кивнули. Было много людей из района, которые хотели поехать в Россию. Там они могли бы позаботиться друг о друге. Кроме того, это возглавило городское правительство. Они были бы под защитой. Это была прекрасная возможность для них!
 
 "Тогда трое из них могут поехать. Но я не верну обработанную землю и ваши поля. Я буду заниматься сельским хозяйством один!"
 
 Вэнь Дэгуан посмотрел на отчёт в своих руках. Этот отчёт был составлен из всех деревень. Всего было 70 с лишним хозяйств с обработанной землей. Площадь пахотных земель составила более 900 гектаров. Это была не маленькая цифра.
 
 Когда Вэнь Дэгуан был еще деревенским старостой, он также возделывал пустыри. У него не было выбора. Он купил трактор, и ему нужно было зарабатывать больше денег. Но когда его повысили до заместителя начальника районного управления, он отдал свои пахотные земли двум бедным семьям в своей деревне. Теперь ему нужно было забрать эти земли. Это было слишком трудно для него.
 
 К счастью, Фэн Юй дал Вэнь Дэгуань несколько предложений, и вышестоящие лица также дадут фермерам некоторую компенсацию, чтобы они вернули свои земли.
 
 "Немногие из вас из 3-й деревни, я также знаю, что у немногих из вас есть общего". Культивируемая земля за 3-й деревней принадлежит немногим из вас? Без паники. Я не дам вам штрафов. Теперь вышестоящие издали постановление, в котором говорится, что возделывание пустошей противозаконно. Те немногие из вас должны вернуть эти земли правительству. Хватит паниковать. Дайте мне закончить первым. Я видел, что некоторые из вас подали заявку на поездку в Россию. Позвольте мне сказать вам кое-что, но держите это при себе. В России вам тоже разрешено возделывать пустыри. Аренда этих пустошей - половина этих полей. За первый год ничего не надо платить, а за второй год - 50%. Если немногие из вас согласятся вернуть свои земли государству, то вышестоящие позволят вам всем возделывать пустыри в России. Это будет выгоднее, чем сдавать в аренду эти готовые поля".
 
 Многие пытались прервать разговор Вэнь Дэгуана, но он их остановил. Он должен закончить то, что должен был сказать за один раз. Если нет, то эта дискуссия будет продолжаться вечно.
 
 А? Мы тоже можем возделывать пустыри в России, а это разрешено правительством? Хотя нам все равно нужно арендовать эти земли, но аренда была намного дешевле. Арендная плата, сэкономленная каждый год, была значительной.
 
 "Начальник района, если мы вернем сюда наши пахотные земли, сколько нам разрешено возделывать в России". Кто-то спросил.
 
 "Двойной!"
 
 Двойной? Все они были в восторге. Если бы им разрешили обрабатывать вдвое больше земли, то они могли бы заработать гораздо больше. Особенно, если они подпишут договор аренды на 8 лет. По истечении первых 2 лет эти обрабатываемые земли будут такими же, как и обычные поля, и им нужно будет платить только половину арендной платы. Это была хорошая сделка!
 
 "Начальник района, мы обсудили, и мы договорились. Но я слышал, что есть компенсации, когда мы возвращаем эти земли". Эти люди не упустят ни одной возможности получить больше денег!
 
 "Правительство выплатит всем вам 10 юаней за каждый гектар". Город и округ компенсируют еще 10 юаней. Вы считаете, что это слишком низко? Если Вы считаете, что компенсация слишком низкая, то Вы можете продолжать там заниматься сельским хозяйством. Летом, когда вступит в силу новое постановление, не вините меня за то, что я привел людей с целью конфискации этих земель!". Вэнь Дэгуан закончил с мягким подходом, а теперь использует жесткий метод. Что касается суммы компенсации, то это он решил.
 
 "Начальник округа, о чём вы говорите? Мы ничего не говорили о том, чтобы не возвращать эти земли. Если бы остальные согласились, мы бы тоже согласились!"
 
 "Помните, что все вы сегодня сказали. Если позже передумаете, не обвиняйте меня в том, что я предпринял действия против всех вас!"
 
 Вэнь Дэгуан посмотрел на тех людей, которые выходили из его кабинета, и улыбнулся. Это было так, как сказал Фэн Ю. Этим людям было легко вернуть свои земли.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908194

    
  





  Экстраординарный гений Глава 398 - Одолжите ему деньги


  

    
       "Хорошо". Я знаю. Спасибо, брат Фу за помощь". Фэн Юй повесил трубку. Он заблудился в своих мыслях.
 
 Китайский логистический гигант Шунфэн из прошлой жизни Фэн Ю начал свою деятельность в Гонконге. Торговля Китая и Гонконга росла, а правительственные корабли не могли удовлетворить запросы.
 
 Этот "Шунфэн" занимался судоходством между Гонконгом и Южной Гуандун.
 
 В настоящее время эта компания только начала свою деятельность и даже не зарегистрировала свою компанию. У этой компании даже нет собственного автопарка, не говоря уже о грузовых судах. Но у босса Шунфэна была интересная идея. Его девизом был...
 
 Почтовым службам требуется один день, чтобы отправиться из Китая, и еще один день, чтобы добраться до Гонконга. Потребуется, по крайней мере, 2 дня, чтобы почтовая служба добралась до места назначения. Если кому-то что-то срочно понадобится, это будет слишком долго.
 
 Босс Шунфэна, Ван Вэй, в прошлом занимался полиграфией. В это время большинство фабрик в Китае были созданы гонконгскими бизнесменами. Стоимость труда, земли и материалов была дешевле, и это было недалеко от Гонконга. Средняя заработная плата в Гонконге в то время составляла более 1500 HKD. Это было более чем в 10 раз по сравнению с Китаем!
 
 Ван Вэй вскоре обнаружил, что образцы продукции с фабрик в Китае требуют как минимум 2-3 дня, чтобы добраться до Гонконга. Это задержало много времени. В связи с этим он и несколько его друзей начали помогать бизнесменам в Китае доставлять свои образцы через ручную кладь обратно в Гонконг. В то же время, он привез некоторые гонконгские товары в Китай для продажи в Фошань.
 
 Хотя Ван Вэй и его друзья были немногими людьми и даже не имели ни грузовика, ни корабля, его бизнес был хорошим. Медленно, из уст в уста, все больше и больше фабрик знали о них. Каждый день они путешествовали между Гонконгом и Фошанью.
 
 Все больше и больше людей стали искать Ван Вэя и его друзей, чтобы попросить их вывезти вещи из Китая. Они не только помогают доставлять курьерские товары в Гонконг. Он даже доставлял товары в определенные места.
 
 Это стало бизнес-моделью Шунфэна.
 
 Стоит отметить, что отец Ван Вэя был человеком с небольшим состоянием. У него была небольшая фабрика, но он не был доволен тем, чем занимался Ван Вэй. Если Ван Вэй хочет заниматься этим бизнесом, ему нужны деньги, чтобы основать компанию. Ему нужно платить курьерам как в Китае, так и в Гонконге.
 
 Фэн Юй хотел найти Ван Вэя. Но с тех пор, как Фэн Юй в последний раз говорил с Ли Дафу, до сих пор он не дал ему никаких ответов. Это позволило Фэн Юю понять одну вещь. Если бы это было неподходящее время, эти люди думали бы по-другому. По этой причине Фэн Юй в прошлом не искал Ван Вэя. Он ждал подходящего момента.
 
 Это было время, когда Ван Вэй нуждался в деньгах, и Фэн Юй попросил Фу Гуанчжэна одолжить Ван Вэю 100,000 HKD, чтобы помочь ему установить курьера Shunfeng.
 
 Фэн Юй не взимал проценты за эти 100,000 HKD. Он просто сказал, что восхищается этими несколькими молодыми людьми и желает им успеха.
 
 Ван Вэй и его друзья были шокированы. Им даже не нужно было иметь никакого залога, а нужно было только подписать кредитное соглашение.
 
 Ван Вэй всё ещё думал, что это его отец послал кого-то помочь ему.
 
 Этого хотел Фэн Ю. Теперь Шунфэн не стоял того, чтобы инвестировать. Ван Вэй ещё не был разработан. Он всё ещё был далек от таинственного босса Shunfeng в последующие годы.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя Джек Ма упоминал, что человек, которым он восхищался больше всего, был Ван Вэй. Это было потому, что не каждый может управлять компанией, насчитывающей 150 000 сотрудников.
 
 Этот Ван Вэй был похож на Фэн Юя в том смысле, что оба не любят интервью. Он даже не хочет, чтобы его фотографировали. Он даже отклонил приглашение высшего руководителя почтовой службы Китая. Может быть, единственной новостью о нем было то, что он купил участок земли в Гонконге и построил особняк. Этого также не было в финансовых газетах. Это было в таблоидах.
 
 Ван Вэй начал с рюкзака, а затем нанял 5 своих друзей, чтобы основать компанию. За 10 лет эта компания, которая начиналась со 100 000 HKD, выросла до компании, которая стоила сотни тысяч. Это показало, насколько Ван Вэй был способен.
 
 Shunfeng лишь слегка отставал от китайского логистического гиганта EMS. Shunfeng занимал 20% рынка Китая. Но Shunfeng никогда не рекламировал и не принимал никаких инвестиций. Его даже не было в списке.
 
 Ван Вэй сказал, что у компании дела идут хорошо, и у них почти 30% прибыли. Ему не нужны инвесторы. Раньше компания никогда не сталкивалась с финансовыми проблемами. Не было необходимости привлекать средства путем листинга. У компании было достаточно средств для роста.
 
 Также не было необходимости в какой-то рекламе. Даже когда Шунфэн забрал посылку в 6 вечера, посылка прибудет к клиенту на следующее утро. Лучшая реклама была из уст в уста.
 
 Но у будущего Shunfeng была большая проблема, которая ограничила его рост до того, чтобы стать курьерской компанией номер один в Китае. Это было связано с тем, что Shunfeng расширился с юга на север. Некоторые провинции на северо-востоке и северо-западе не были охвачены. Их покрытие не было столь значительным, как EMS.
 
 В этой жизни, как бы ни развивался Shunfeng, он никогда не достигнет масштабов в предыдущей жизни Фэн Юя. Это было из-за ветра, и дождевая логистика уже расширилась с северо-востока в район Пекина. Несмотря на то, что за один день она не достигла такого уровня, чтобы добраться до места назначения.
 
 Еще через 2 года Wind and Rain Logistics будет расширяться еще быстрее. В то время она должна была охватить центральные регионы. Шунфэн также должен был простираться на юго-восток.
 
 Когда это произойдет, настало время для Wind and Rain Logistics сотрудничать со Шунфенгом. С той благосклонностью, которую Фэн Юй оказал Ван Вэю сейчас, как Ван Вэй мог отказаться позволить Фэн Юю инвестировать в его компанию? Если бы обе компании могли сотрудничать или даже объединиться, то не было бы проблем обогнать EMS!
 
 ……
 
 Фу Гуанчжэн повесил трубку и был озадачен, почему Фэн Юй попросил его об этом. Было очевидно, что Фэн Юй не знает этих людей. Почему Фэн Юй хотел одолжить им денег? Почему Фэн Юй попросил его проследить за этим человеком и одолжить ему денег?
 
 Он внимательно посмотрел на этих молодых людей, но ничего особенного в них не увидел. Этой суммы было недостаточно для логистического бизнеса. Даже если у вас нет грузового судна, то по крайней мере, у вас должен быть грузовик. У этих немногих даже мотоцикла нет. Они доставляли посылки на велосипедах.
 
 Фу Гуанчжэн упомянул, что было бы быстрее использовать мотоциклы для доставки, и Ван Вэй спросил, может ли он одолжить еще 100 000 HKD, чтобы купить велосипеды.
 
 Ван Вэй действительно думал, что Фу Гуанчжэн - друг его отца. Это также было причиной того, что он не стеснялся занимать деньги. Фу Гуанчжэн некоторое время колебалась и вспоминала о чудесах, которые Фэн Юй сотворил в прошлом. Он тут же кивнул. Он также дал Ван Вэю личный кредит в размере 100 000 HKD на покупку некоторых мотоциклов. Во всяком случае, Фэн Юй попросил его одолжить Ван Вэю только 100,000 HKD. Так что, даже если он одолжит Ван Вэю еще 100,000 HKD из собственного кармана, все должно быть в порядке.
 
 Если бы Фэн Юй действительно хотел помочь Ван Вэю, то Фэн Юй был бы ему должен лично. Фу Гуанчжэн никогда бы не подумал, что Фэн Юй одолжил Ван Вэю деньги на его будущее сотрудничество. Фэн Юй инвестировал в Ван Вэя.
 
 В это время Ван Вэй и его друзья не стояли того, чтобы инвестировать. Фу Гуанчжэн не мог видеть в этой небольшой компании никакого потенциала. Эта компания могла даже не зарабатывать 100 000 HKD в год.
 
 Однако Фу Гуанчжэн привыкла идти по стопам Фэн Юя. Даже если Фу Гуанчжэн давал Ван Вэй 100,000 HKD просто так, то он тоже не прочь было сделать то же самое. Деньги, которые он заработал, следуя за Фэн Ю, были больше, чем 100 000 HKD!
 
 После Лунного Нового Года Фэн Юй вернулся в город Бин. Ему нужно помочь с развитием района. Вместе с ним был глава района Вэнь Дэгуан.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908195

    
  





  Экстраординарный гений Глава 399 - Обманывание Ли Шихоу


  

    
       "Директор Ли, вы теперь занятой человек. Сложно с тобой познакомиться." Фэн Юй пошутил.
 
 "Менеджер Фэн, перестань шутить со мной. Я пришел сюда, как только получил твой звонок. Почему у тебя есть время, чтобы побаловать меня сегодня? Нелегко получить от тебя угощение".
 
 Фэн Ю вспоминал, что я не лечил Ли Шию раньше?
 
 А? Я, правда, раньше не угощала его. Я уже несколько раз ела в его моторной фабричной столовой. Несмотря на то, что я пожертвовал много денег за последние несколько лет, со мной до сих пор обращаются как с жалким человеком!
 
 "Вот почему я обращаюсь с тобой сегодня". Я приготовил лапшу". Фэн Юй ответил, что его лицо не покраснело.
 
 "Раз уж ты сегодня лечишь, я съем не меньше трёх мисок!"
 
 Вэнь Дэгуан смотрел на них в шоке. Этот Фэн Ю мог так случайно поговорить с директором автозавода Ли? Директор Ли был высокопоставленным лидером, и он управлял огромной фабрикой. Он все еще мог шутить с Фэн Ю?
 
 "Директор Ли, позвольте представить. Это мой начальник округа, а также секретарь Вэнь Дэгуан. Он видел, как я рос. Дядя Вэнь, это директор автозавода Ли. Он тот человек, который может нам помочь".
 
 Ли Шицю услышал, как Фэн Юй обращается к Вэнь Дэгуану, и он знал, что они оба были очень близки. Он увидел, что Вэнь Дэгуан вытягивает 2 руки, чтобы пожать ему руку, и тут же пожал обеими руками.
 
 "Давай поговорим, пока будем есть?"
 
 "Никаких проблем..: Ли Шицю ответил.
 
 "Директор Ли, насколько хороша технология на ветряных генераторах на моторном заводе?" Фэн Ю попросил.
 
 "Все в порядке, я думаю. Несмотря на то, что мы не самые лучшие в Китае, мы все еще являемся одним из лидеров в области технологий. И все это благодаря вашей помощи. Если нет, то наши технологии не будут улучшены так быстро". Ли Шицю сказал.
 
 Если бы Фэн Юй не привез столько сопутствующих технологий из Советского Союза, то моторный завод имел бы только технологии гидро- и теплогенераторов, которые считались бы передовыми. Остальные типы генераторов были слишком обычными. Но сейчас моторный завод был другим. У них даже есть технологии для атомных генераторов. Завод получал много заказов за счет совершенствования своих технологий.
 
 Это было время, когда нация развивала свою энергетику. Как могли дела на моторном заводе идти не так хорошо? Особенно после того, как моторный завод появился на CCTV. Все заводы по производству генераторов в стране знали, что моторный завод имеет самые передовые технологии. Если нет, то как они могли выиграть национальную премию?
 
 Для всей страны получение награды за CCTV было эквивалентно получению награды национального уровня. Если это была всего лишь небольшая награда, зачем CCTV выпускать ее в эфир? Как может быть церемония награждения за небольшие награды?
 
 Ли Шицю был очень благодарен Фэн Ю. Поэтому, когда он услышал, что Фэн Юй нуждается в его помощи, он подошел к нему на встречу. Ли Шицю ясно дал понять, что если бы он помог Фэн Ю, Фэн Юй, несомненно, запомнил бы его. В будущем, если бы были хоть какие-то хорошие вещи, Фэн Юй не забывал бы о нём и о моторной фабрике.
 
 Но почему Фэн Юй говорил об энергии ветра? Какое отношение это имеет к Фэн Ю?
 
 "Директор Ли, как продаются ваши ветряные генераторы?"
 
 Когда Фэн Ю упомянул об этом, Ли Шицю покачал головой: "Продажи только такие. Это не так хорошо, как гидро- и теплогенераторы".
 
 Так что так же было лучше, чем раньше. В прошлом никто даже не спрашивал их об их ветряных генераторах. Теперь, по крайней мере, у него была некоторая прибыль, и этой прибыли было достаточно для того, чтобы они могли проводить исследования по совершенствованию своих технологий.
 
 "Директор Ли, вы знаете, почему ваши генераторы плохо продаются?"
 
 "Почему?" Ли Шицю было любопытно. Фэн Ю знал причину?
 
 "Это потому, что ты не дал другим увидеть результаты".
 
 "Что ты имеешь в виду?"
 
 "Когда люди захотят купить гидрогенераторы, вы скажете, что ГЭС "Ге Чжоу" использует ваши генераторы. Если они хотят купить тепловые генераторы, у вас бесчисленное множество примеров. Даже если бы эти люди не были в тех местах, они бы тоже о них услышали. Они узнают о качестве ваших генераторов. Но для ветряных генераторов, какие у вас есть примеры?"
 
 Фэн Ю медленно направлял мысли Ли Шицю туда, где он хочет.
 
 "Вздох" - это было очень похоже на то, что ты сказал. В прошлом году мы продали несколько ветряных генераторов в Синьцзян, и количество запросов о ветряных генераторах увеличилось. Вы пытаетесь сказать мне, чтобы я увеличил маркетинг ветряных генераторов там?". Ли Шицю спросил с нетерпением.
 
 Черт, запад уже начал строить ветряные электростанции?
 
 "Директор Ли, нет. Вы ошибаетесь." Фэн Юй пытался изменить мышление Ли Шицю. "Подумай об этом. Если бы ваши покупатели увидели настоящую вещь, как вы думаете, она будет более эффективной?"
 
 "Настоящая вещь"? Ты хочешь сказать, чтобы я построил ветряную электростанцию в Бинг-Сити? Это невозможно. У нас здесь мало ветра". Ли Шицю помахал рукой. Постоянные ветры были обязательным условием для ветрогенераторов.
 
 "Рядом с моим районом есть небольшая гора. Там можно построить электростанцию. В будущем, если у вас есть потенциальные клиенты, вы можете привести их туда, чтобы посмотреть на реальную вещь. Если ваши генераторы способны вырабатывать электроэнергию в местах без сильного ветра, то это значит, что на моторном заводе были более передовые технологии".
 
 Ли Шицю вдруг уставился на Фэн Ю и улыбнулся: "Это и есть причина, по которой вы обращались со мной за этой трапезой? Ты думаешь попросить меня построить ветряную электростанцию для твоего района?"
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Это инвестиция. После того, как электростанция будет построена, вы сможете зарабатывать на электричестве".
 
 "Я знал, что вы не так щедры, чтобы обращаться со мной. Если ты - это я, и ты знал, что в твоем районе мало ветра, ты все равно построишь там электростанцию".
 
 Фэн Юй внимательно спрашивал: "Будут ли потери?"
 
 "Может и нет. Но и прибыли не будет. Наши генераторы можно использовать около 30 лет, но нам все равно нужно прокладывать кабели, устанавливать, обслуживать и т.д. Вы можете рассчитать, сколько нам нужно вложить в этот проект".
 
 Фэн Юй скрасься: "Ничего страшного, если не будет потерь. Это реклама. Какая реклама не нуждается в деньгах? Более того, вы можете позволить Госэнерго или местной власти проложить кабели. Если вы будете использовать их кабели, то именно они будут заниматься их обслуживанием, и вы все равно будете иметь какую-то прибыль каждый год". Это была хорошая сделка. Ваша реклама не нуждается в оплате и все равно может принести некоторую прибыль".
 
 "Хватит пытаться обмануть меня. Это реклама или благотворительность? Наша фабрика сейчас ждет больших новостей. Если это пройдет, наша фабрика не будет беспокоиться следующие 10 лет. Зачем нам еще нужна реклама?"
 
 "Что это за порядок, который будет поддерживать вашу фабрику в течение 10 лет?"
 
 "Три ущелья"! Об этом уже давно говорили. Но Национальный Народный Конгресс, возможно, одобрит этот проект в этом году. Мы соревнуемся за 2 компрессора. Мы возлагаем большие надежды на победу в этом конкурсе. Если этот проект пройдет, то мы станем одним из лучших в мире заводов по производству генераторов. Думаете, в будущем наших заказов будет меньше?" Ли Шицю сказал с гордостью.
 
 А? Плотина Три Ущелья будет использовать моторную фабрику Бинг Сити?
 
 Фэн Ю вспомнил в своей предыдущей жизни, что на первом этапе на плотине "Три ущелья" будут использоваться генераторы из США, Германии и Франции. Только на 2-й фазе Бинг-Сити моторный завод и другие государственные фабрики по производству генераторов поставляли генераторы.
 
 Может быть, в этой жизни все изменилось?
 
 Похоже, что именно в этом году был утвержден проект строительства гидроэлектростанции на плотине Три Ущелья. Как таковой, Фэн Ю сказал Ли Шицю уверенно: "Если я могу быть уверен, что этот проект будет одобрен на этом Конгрессе, можете ли вы инвестировать в небольшую ветряную электростанцию в моём районе?"
 
 Глаза Ли Шию широко открылись. Фэн Ю может гарантировать, что этот проект будет одобрен?
 
 "Ты играешь в азартные игры?"
 
 "Ничего страшного, если директор Ли думает, что я играю на деньги". Если этот проект не будет одобрен, то я помогу вам придумать способ, чтобы ваша фабрика ежегодно зарабатывала десятки миллионов! Если проект будет одобрен, то наша электростанция?"
 
 "Я буду инвестировать в эту электростанцию, даже если проект плотины "Три ущелья" не будет одобрен". Какая у тебя идея?" Это было десятки миллионов. Строительство ветрогенератора обошлось всего в несколько миллионов. Используя несколько миллионов в обмен на бизнес, который принесет десятки миллионов прибыли. Это была хорошая сделка!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908199

    
  





  Экстраординарный гений Глава 400 - Как мы сотрудничаем?


  

    
       "Директор Ли, как продвигаются исследования по батареям? Мы довольно много заплатили за это." Фэн Ю внезапно спросил.
 
 "Он продвигается довольно хорошо в соответствии с вашими требованиями. Батареи должны быть готовы в следующем году. Стоимость никелевых и цинковых батарей выше, чем у традиционных свинцово-кислотных. Вы собираетесь устанавливать эти батареи на свои мотоциклы?"
 
 "Не только она будет установлена на мотоциклах. Салонные легковые и грузовые автомобили, производимые машиностроительной компанией, также будут нуждаться в аккумуляторах. Я могу подписать договор с моторным заводом. Если вы сможете выполнить наши требования, мы приобретем у вас аккумуляторы. Это значит, что моторный завод будет ежегодно зарабатывать достаточно большую сумму".
 
 "Сколько мотоциклов и седанов вы собираетесь производить каждый год?"
 
 "В этом году мы выпустим не менее 300 000 мотоциклов и 20 000 седанов". В основном это связано с тем, что заводы все еще строятся. Заводы будут введены в эксплуатацию в конце этого года. Но со следующего года я гарантировал, что производство мотоциклов превысит 600 000 единиц, а седанных автомобилей - 100 000 единиц. Все эти автомобили будут работать на ваших аккумуляторах!".
 
 "Правда? Все ваши филиалы будут использовать наши батареи?" Ли Шицю был очень доволен.
 
 Если это так, то только одни только батареи создадут более 100 миллионов юаней продаж для моторного завода. На производстве машинной компании увеличится, их продажи и прибыль также возрастут. Может быть, прибыль составит более 100 миллионов юаней. Но действительно ли эти батареи подходят для использования в автомобилях?
 
 "Точно. Но я предложу вам создать филиалы по производству этих батарей. Было бы лучше, если бы вы могли создать несколько заводов, как это делала Машиностроительная компания........".
 
 "Подожди, ты хочешь, чтобы мы открыли филиалы?"
 
 "Что случилось?"
 
 "Ты богат, и ты можешь создать 10 филиалов за один раз. Но у нашего моторного завода не так уж много средств. Мы даже не можем позволить себе создать один филиал фабрики". Ли Шицю ответила кислым голосом.
 
 "Тогда мы сможем работать вместе. Я сказал, что права на эту технологию аккумуляторов принадлежат мне, когда попросил вашу фабрику провести исследования. Поэтому я не буду использовать эту технологию для инвестиций. Как насчет того, чтобы я предоставил вам фабрики, средства и оборудование, а вы обеспечите фабрики рабочей силой, как инженеры и рабочие. Мы можем создать совместную партнерскую компанию".
 
 Фэн Юй сказал свой настоящий мотив. Будущая аккумуляторная промышленность будет огромной благодаря разработкам электрических мотороллеров и автомобильной промышленности. Как Фэн Юй мог упустить эту возможность заработать деньги?
 
 Даже если он не смог бы монополизировать рынок, но для него не должно быть проблемой быть стать лидером рынка. Только аккумуляторы для электрических мотороллеров принесут как минимум несколько миллиардов продаж каждый год. Прибыль от этого будет не маленькая.
 
 "Сотрудничать?" Ли Шицю опасался, когда услышал об этом слове. Он знал, что каждый раз, когда он сотрудничает с Фэн Ю, моторный завод не понесет никаких потерь. Но большая часть денег будет заработана Фэн Ю.
 
 "Мы можем поговорить об этом позже. Шеф Вэнь, почему вы молчите?" Ли Шицю решил вернуться и тщательно обдумать это сотрудничество. Ему необходимо подумать над этим, прежде чем он сможет выбрать, работать ли с Фэн Ю и каковы детали этого сотрудничества.
 
 Вэнь Дэгуан поднимает свой бокал вина: "Директор Ли, давайте сначала выпьем тост". Позвольте поблагодарить вас за помощь нашему округу".
 
 Вэнь Дэгуан думал в своем сердце. Что он может сказать? Они оба не дали ему шанса открыть рот. У него даже не было возможности говорить, когда они говорили об электростанции, не говоря уже о том, когда они обсуждали дела.
 
 Фэн Ю внезапно вспомнил, что дядя Вэнь сидел рядом с ним.
 
 "Я не буду пить алкоголь. Я за рулём". Черт, эти двое могут пить Байцзю как рыбы. Фэн Ю не хочет пить с ними.
 
 Вэнь Дэгуан начинает пить и говорить с Ли Шицю об электростанции. Фэн Юй время от времени добавлял некоторые свои взгляды. Больше всего он хотел для своего района.
 
 В конце концов, Фэн Юй представлял пищевую фабрику Тай Хуа, чтобы инвестировать 1 миллион юаней в электростанцию. В будущем у фабрики будет 30% скидка на электричество, и она все еще может получить часть прибыли от электростанции.
 
 Такой тип инвестиций был распространен в некоторых областях. Поскольку уже были прецеденты, то не было проблем, если бы район и моторный завод толкались на это.
 
 Государственная власть также не откажется от этого, так как она сможет получить 10% прибыли, если разрешит электростанции использовать свои линии электропередач.
 
 После еды Вэнь Дэгуан отправился в городской департамент фермерских хозяйств, чтобы доложить об этом. Вопрос о возвращении фермерами своих обработанных земель был решен. Но Вэньдегуан не хочет просто возвращать эти земли в пустыню. Так как указания сверху не были окончательно выполнены, он намерен сдать эти земли в аренду другим фермерам. Собранная арендная плата пойдет в бюджет округа, и, когда указания сверху будут сверху вниз, он вернет землю!
 
 ……
 
 Ли Шицю вернулся на автозавод и сразу же позвонил ответственному за разработку аккумуляторов, а также другим начальникам отделов продаж в свой офис. Ему необходимо спросить, можно ли использовать этот проект по разработке аккумуляторных батарей для сотрудничества с Фэн Ю. Если бы они сотрудничали с Feng Yu, каковы были бы детали? Сколько акций они должны запросить?
 
 "Справочник, буду с вами откровенен". Я не думаю, что этот проект по батареям подойдет. Стоимость этих никелевых батарей слишком высока. Кто захочет ее купить? Свинцово-кислотных батарей более чем достаточно для автомобилей. В любом случае, она используется только для запуска двигателей и освещения. Свинцово-кислотные батареи намного дешевле. Кроме некоторого оборудования, которое требует особых требований к электричеству, я не могу придумать другого применения никелевых батарей". Заместитель главного инженера сказал.
 
 "Я думаю, мы можем сотрудничать с Фэн Ю". Разве он не сказал, что предоставит расположение, средства, а также оборудование? Нам нужно только предоставить рабочую силу и инженеров. Нам не нужно много инвестировать. Если бы это увенчалось успехом, прибыль не была бы низкой. Также Фэн Юй пообещал, что машины Машиностроительной компании будут использовать наши аккумуляторы в будущем? Но некоторые их заводы расположены на юге. Могли бы они отправить батареи из Бинг-Сити туда? Когда он сказал купить батареи у нас, я думаю, он имел в виду покупку батарей на фабриках совместного предприятия. Если мы не будем с ним сотрудничать, то эта сделка исчезнет. Даже если мы будем производить свинцово-кислотные батареи, все равно будет прибыль". Начальник отдела продаж сказал.
 
 "Техникам и рабочим придется покинуть свои дома, чтобы работать в другой провинции". Мы должны дать им дополнительные пособия". Их зарплаты будут выше. Может ли Фэн Ю принять это?"
 
 "Это не должно быть проблемой. Работники Машиностроительной компании получают больше зарплаты, чем мы. Я слышал, что это предложил Фэн Ю. Кроме того, сотрудники Тай Хуа Трейдинг каждый год получают прибавки к зарплате. Я слышал, что их зарплата составляет более 170 юаней в месяц. Этот Фэн Юй был щедр к своим сотрудникам". Начальник отдела финансов автозавода сказал.
 
 Ли Шицю покачал головой: "Я думаю, вы все меня неправильно поняли. Я говорю всем вам об этом - не спрашивайте, стоит ли нам работать с Фэн Ю". Я могу подтвердить, что мы должны работать с ним". Я просто хочу спросить, стоит ли нам вкладывать деньги, чтобы увеличить свою долю в компании".
 
 "Что? Директор, если мы можем получить заказ от проекта "Три ущелья", то мы должны сосредоточиться на этом. Где мы возьмем деньги, чтобы инвестировать в новые заводы? Кроме того, у нас может не хватить инженеров и техников на эти новые заводы. Насколько я понимаю, Фэн Юй не намерен создавать один филиал фабрики".
 
 Ли Шицю колебался. Из того, что он знал, Фэн Юй никогда не делал никаких потерь от своих инвестиций. Но где он будет продавать эти батарейки? Использовать эти никелевые батареи в машинах? Это увеличит стоимость автомобиля.
 
 С ним было столько людей, но никаких выводов не было. Ли Шию решил завтра снова поискать Фэн Ю, чтобы узнать больше. Он не должен упустить эту возможность!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908200
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       Фэн Юй хотел сотрудничать с моторным заводом для разработки аккумуляторов не потому, что аккумуляторы будут иметь большую прибыль в будущем. Это было также потому, что гиганты Китая в аккумуляторной промышленности будут контролироваться иностранными MNC, в связи с серией поглощений и инвестиций, в будущем.
 
 Сейчас, будущий китайский гигант аккумуляторов, Наньфу (Aka: Excell Batteries), все еще стартовал. Они только что успешно разработали никель-металлогидридные аккумуляторы, и эта компания достигла мировых стандартов.
 
 Может быть, Nanfu думали, что у них нет других конкурентов в Китае, но эта технология также была успешно разработана моторным заводом. Фэн Юй получил некоторую информацию об этой технологии и попросил Моторный завод провести исследования. Даже Моторный завод не знал, что эта технология является самой передовой в Китае.
 
 Моторная фабрика считала, что она только одна из лучших в Китае. Они не могли увидеть потенциал этой технологии.
 
 Только батарейки, используемые в пультах дистанционного управления и сенсорных лампах, были огромным рынком в будущем.
 
 Бытовая техника теперь стала использовать пульты дистанционного управления. На рынке также было несколько игрушек, которым нужны были батарейки. Кроме того, сенсорные лампочки и настенные часы, которые были необходимы в каждом доме, используют батарейки.
 
 Фэн Юй отчетливо помнит, что еще через 2 года игрушечные автомобили на батарейках будут продаваться как горячие пирожки. Высокопроизводительные батарейки, используемые в этих игрушечных автомобилях, продавались за более чем 10 юаней. Некоторые батарейки продавались больше, чем игрушечные автомобили.
 
 Но какова была стоимость этих батареек? Аккумуляторы продавались от нескольких юаней до более 10 юаней за штуку. Самая высокая прибыль была более 300%. Также росли продажи пейджеров, начали появляться пейджеры отечественного производства. В ближайшие несколько лет пейджеры станут огромной индустрией, и батарея может продержаться на пейджере только один месяц. Он использует батарейки быстрее, чем пульты дистанционного управления. В предыдущей жизни Фэн Юй, Nanfu был успешным, потому что они просто случайно встретились с этой фазой.
 
 Кроме того, для создания фабрики по производству аккумуляторов потребуется около 1 года. Потребуется много времени, чтобы осесть в канализационной системе. Это произошло также потому, что оборудование, необходимое для очистки сточных вод, пришлось импортировать из-за рубежа. Оборудование, используемое для очистки сточных вод, произведенное в Китае, лишь больше загрязняло окружающую среду.
 
 Если они начнут строить заводы сейчас, то они должны быть готовы к эксплуатации в следующем году. В то время на рынке должны быть VCD, а салонные машины должны быть произведены. Настало время для того, чтобы эти новые продукты использовали новые аккумуляторные батареи.
 
 Если в следующем году они создадут фабрики, то небольшие аккумуляторные батареи перейдут в собственность Nanfu. Кроме того, Фэн Юй хочет производить не только небольшие аккумуляторы. Он также хочет производить аккумуляторы для автомобилей. Сейчас он мог бы подготовить группу специалистов в этой области, и при создании новых фабрик он не столкнется с нехваткой персонала.
 
 Кроме того, Фэн Юй хочет, чтобы эти специалисты по аккумуляторным батареям обучались на новых фабриках, потому что он хочет контролировать их. Прибыль может быть только тогда, когда у них есть передовые технологии. Как только эти эксперты присоединятся к новым фабрикам, Фэн Юй никогда не позволит им вернуться на моторную фабрику!
 
 ……
 
 "Фэн Ю", вчера мы говорили о создании совместного филиала по производству аккумуляторов. Можем ли мы поговорить о деталях?" Ли Шицю попросил Фэн Ю приехать на автозавод. Он хотел воспользоваться преимуществом иметь больше людей, чтобы вести с ним переговоры. Он должен быть уверен, что моторный завод не будет в невыгодном положении.
 
 "Директор Ли, вчера я не говорил о создании фабрики". Я хочу создать 5 филиалов фабрик. Это будет то же самое, что и мои автомобильные заводы". Он будет расположен по всему Китаю. Это будет огромная инвестиция. Я намерен инвестировать 200 миллионов юаней. О, сколько может инвестировать моторный завод?" Фэн Ю специально спросил.
 
 По тому, как Ли Шицю организовал эту встречу, он знал намерения Ли Шицю. Ли Шицю, конечно, захочет инвестировать, но он не хочет брать деньги.
 
 Фэн Юй также знал, что если стартует проект "Три ущелья", даже если моторный завод получит работу резервного генератора, то это будет не маленький проект. Фабрике придется сосредоточиться на этом, и у нее не будет достаточно средств, чтобы инвестировать во что-то другое.
 
 Ли Шию хотел получить более значительную долю в этих новых фабриках. Но Фэн Юй постоянно упоминал о деньгах. Денег нет, тогда перестаньте думать о том, чтобы владеть еще большим количеством акций!
 
 Фэн Юй также не собирался инвестировать в 5 филиалов фабрик сразу. Одной фабрики в Цзиньлине сейчас будет достаточно для рынка. Он мог бы установить здесь несколько производственных линий для производства аккумуляторов на фабрике Машиностроительной компании. Он не беспокоился о производстве автомобильных аккумуляторов, так как на моторном заводе уже имелись производственные линии.
 
 Люди на моторном заводе сидели прямо, но когда упоминались деньги, все они сжимались. У моторного завода есть деньги, но они не могут их использовать!
 
 "Менеджер Фэн, зачем нужно создавать столько филиалов сразу? Наша фабрика также может производить аккумуляторы. Наша фабрика может производить те небольшие аккумуляторы, которые используются в сенсорных лампах, и те, которые используются в мотоциклах и автомобилях. Если вы считаете, что количество производимых батарей недостаточно, то с помощью еще одного филиала фабрики вы сможете удовлетворить ваш спрос. Сколько автомобилей и мотоциклов может производить Ваша фабрика в год? Может ли Ваша фабрика производить 1 миллион автомобилей и мотоциклов в год? Нет необходимости в таком количестве заводов-филиалов". Заместитель директора фабрики, который отвечал за производство, сказал/
 
 "Кроме того, у вас нет экспертов в этой области. Мы также не можем поставлять слишком много людей в этой области. Если бы эти люди работали в других регионах, мы все равно должны были бы их компенсировать. Мы должны повысить им зарплаты, и в ближайшее время мы возьмемся за большую работу". Мы не сможем обеспечить слишком много людей". Тот, кто отвечал за разработку батареи, сказал.
 
 "Если ты вложишь столько денег сразу, это также будет тяжелым бременем для твоих финансов". А что, если продажи этого продукта не оправдывают себя? Менеджер Фэн, я думаю, одного филиала фабрики должно быть достаточно".
 
 ……
 
 Люди на автозаводе по очереди убеждали Фэн Ю. Но Фэн Ю не был убежден. Он вел себя так, как будто настаивал на своих первоначальных планах. Это вызвало у людей с автозавода сильную головную боль.
 
 Основываясь на плане Фэн Ю, сколько акций они могли получить? Даже 5% считалось много. Что это было за совместное предприятие? Это было похоже на моторный завод, работающий на Фэн Ю. Почему это возможно?!
 
 "Менеджер Фэн", у нас много заводов по производству аккумуляторов в Китае. Несмотря на то, что наши технологии по производству аккумуляторных батарей лучше, наша стоимость тоже выше. Расходуемую электроэнергию в нашей стране нельзя сравнивать с другими странами. Когда люди покупают батареи, они выбирают самые дешевые. Более того, все батареи выглядят одинаково. Если только количество электричества в вашей батарее не выше, то разница между остальными батареями практически отсутствует. У нас нет никаких существенных преимуществ перед конкурентами". Ли Шицю убедил.
 
 Фэн Ю показала тревожное выражение и сказала: "Хорошо. Тогда мы построим один филиал фабрики. Сколько вы собираетесь инвестировать?"
 
 "Менеджер Фэн, разве вы не говорили, что мы будем поставлять только рабочую силу? Почему вы просите нас инвестировать?" Ли Шицю показал удивленное выражение.
 
 Фэн Юй закатил глаза. Все вы только хотели снабдить некоторых людей, а потом получить долю прибыли. Но я тоже нацелился на этих людей. Точно так же, как и этот заместитель главного инженера, который занимался разработкой технологий батарей.
 
 "Прекрасно. Я предоставлю все средства, а ваш заместитель главного инженера Ли возглавит команду экспертов и техников. В команде должно быть не менее 30 человек, а опытных рабочих должно быть не менее 100". Я дам вам 7% акций".
 
 "Менеджер Фэн, это мы отвечаем за аккумуляторные технологии, и нам все еще нужно поставить столько работников. Почему мы получаем только 7% акций?" Ли Шицю ответил громко.
 
 "Технология"? Это я дал тебе оригинальную технологию. Я также плачу за Ramp;D фонды. Результаты ваших исследований также принадлежат мне. У меня до сих пор есть контракт со мной. Кроме того, разве не я плачу им? Зарплату этим людям будет платить новая фабрика. Машиностроительная компания не будет за них отвечать. О тех, кто ушел на пенсию после года работы на фабрике, позаботимся мы. Думаешь, 7% - это слишком мало? Я собираюсь инвестировать 40 миллионов юаней! Почему бы и твоей стороне не вложить немного денег, и я могу дать тебе больше акций".
 
 Если бы это был только один филиал завода, то моторный завод не понес бы никаких потерь, даже если бы он просто опирался на автомобили и мотоциклы. С этим новым заводом Машиностроительная компания не будет заказывать аккумуляторные батареи на моторном заводе, а моторный завод потеряет много прибыли.
 
 "Мы вложим 10 миллионов юаней, а вам нужно вложить всего 30 миллионов". Мы хотим 35% акций". Ли Шицю скрипел зубами и сказал.
 
 "Режиссёр Ли, твоя математика плохая? 30% - это моя исходная точка. Ты можешь взять этих инженеров из других мест. В любом случае, у меня есть технологии".
 
 Ли Шицю посмотрел на остальное и кивнул: "Отлично. 30% акций". Но мы можем взять деньги только во второй половине этого года!
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Никаких проблем".
 
 Теперь у вас нет проблем с инвестированием 10 миллионов юаней. Но сможете ли Вы увеличить свои инвестиции, если я продолжу инвестировать в следующем году?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908201

    
  





  Экстраординарный гений Глава 402 - Покупка компьютера


  

    
       После завершения работы над деталями соглашения Фэн Юй позвонил Фу Гуанчжэну и попросил его найти место рядом с Цзиньлинским филиалом фабрики по производству аккумуляторов.
 
 Как обычно, Фу Гуанчжэн вложил деньги в 10% акций аккумуляторного завода. Он также организовал работу управленческого персонала, а компания "Тай Хуа Трейдинг" наймет сотрудников для финансового отдела.
 
 Фэн Юй позвонил Кириленко и заказал несколько линий по производству аккумуляторов. Его не волнует, использовались ли производственные линии или были совершенно новыми, при условии, что они были дешевле, чем линии из Европы и США. В Китае до сих пор нет таких современных производственных линий. В целом промышленный уровень Китая все еще ниже среднего по сравнению с остальным миром.
 
 Это было почти в конце февраля, и Фэн Юй вернулся в Пекин. Ли На и остальные вернутся в Пекин через несколько дней. Фэн Юй отправился в Чжунгуаньцунь, чтобы купить компьютер.
 
 Хотя сейчас еще не было хорошей операционной системы, скоро будет запущен VCD. Целью Фэн Юя было использование CD-ROM для замены дискеты. Ему нужно было взглянуть на нынешние компьютеры, достигшие каких стандартов, и может ли он использовать CD-ROM.
 
 В небольшом магазине Фэн Юй увидел несколько ЭЛТ-мониторов и некоторые части компьютера на дисплее. Грязно выглядящий мужчина увидел Фэн Юя и тепло поприветствовал его: "Брат, что ты ищешь? У нас есть самые передовые 486 компьютеров с внутренней памятью 8M, 3,5-дюймовый драйвер дискеты, самая передовая видеокарта, 420M жесткий диск, 14-дюймовый ЭЛТ-монитор, система DOS. Вы не пожалеете о покупке!"
 
 Что? Фэн Ю был в шоке. К счастью, он был здесь, чтобы сначала осмотреться. Если бы его здесь не было, он до сих пор не знает, насколько отсталыми были компьютеры в эту эпоху.
 
 Это считалось самым передовым? Процессор, внутренняя память и т.д. не могли даже сравниться с телефоном в последующие годы. Объем жесткого диска 420M? Можно ли в нем хранить даже фильм в формате HD?
 
 Владелец магазина с гордостью рекомендовал этот компьютер. Были ли эти характеристики действительно лучшими?
 
 "Босс, у вас есть что-нибудь получше?"
 
 "Это лучшие секунды. Правительство также закупило эти компьютеры. Из какого вы подразделения и сколько вам нужно? Если вы много покупаете, я могу подарить вам дискеты 3,5 дюйма в качестве бесплатных подарков".
 
 Владелец магазина думал, что Фэн Юй покупает компьютеры для своего устройства. Покупал персональный компьютер? Хватит шутить. Зачем кому-то покупать компьютер? Компьютеры были слишком дорогими, и кто мог потратить деньги на их покупку? К тому же, сколько людей умеют пользоваться компьютерами?
 
 В эту эпоху все элиты Китая, получившие высшее образование, в основном работали в государственных учреждениях или подразделениях государственных предприятий. Лишь немногие из них начинали свой собственный бизнес. Может быть, в прибрежных районах их было больше, но не так много в Пекине.
 
 Сколько стоил один 486 компьютеров? 12 000 ЮАНЕЙ! В настоящее время среднегодовая зарплата не составляет и 1600 юаней. Кто бы мог купить такую дорогую вещь для личного пользования? Он должен быть приобретен за единицы.
 
 Даже если бы он приобретался за единицы, он отличается от будущих лет, когда владельцы магазинов будут спрашивать, сколько десятков или сотен компьютеров. Если бы одна единица могла позволить себе два или более компьютеров, то она будет считаться большой единицей. Многие устройства не имеют даже одного компьютера.
 
 Аппараты в эту эпоху были оснащены только телефонными линиями, факсом, ксероксом и печатными машинками! Даже сканеры были редкостью.
 
 В эту эпоху компьютеры были еще предварительно собранными компьютерами Monoblock. Не было такой вещи, как самособранные компьютеры. Центральный процессор по-прежнему располагался горизонтально под монитором.
 
 "Брат"? Ты покупаешь? Из какой единицы ты и сколько тебе нужно? Давай, говори". Владелец магазина волновался.
 
 Магазинов, продающих компьютеры, было не так уж много, и владелец магазина должен бережно относиться к каждому покупателю. Денег, которые он заработал от продажи одного компьютера, было бы больше, чем работать в течение одного года!
 
 Серия вопросов от владельца магазина разбудила Фэн Юя от его мечты.
 
 "Какие у вас марки?"
 
 "У нас есть IBM, DELL, Lenovo..."...
 
 "Подожди, у тебя есть компьютеры Lenovo?" Фэн Юй услышал Леново и сразу же прервал владельца магазина.
 
 Фэн Юй вспомнил, что магазин Lenovo был создан в 1980-х годах и начинал с производства карточки с китайским языком. Это было в 1990-х годах, когда они решили заняться производством персональных компьютеров. Он не знал, что у Lenovo теперь есть свои компьютеры.
 
 Фэн Юй потер подбородок. Он думал, что если он сможет завербовать Лю Чуанжи и остальных из Lenovo. Lenovo не подвергался реструктуризации и все еще был дочерним предприятием исследовательского центра. Лю Чуанжи и остальные должны по-прежнему получать зарплату.
 
 У них должны быть другие мысли, когда компания зарабатывала столько денег, и у них нет доли. Но если Фэн Юй переманит их, ему придется создать для них исследовательский центр. Это были бы значительные инвестиции.
 
 "Брат, ты хочешь купить компьютер Леново?" Владелец магазина указал на компьютер и спросил.
 
 "Сколько стоит этот компьютер?" Фэн Юй указал на компьютер Леново и спросил.
 
 "Ты покупаешь одну единицу?"
 
 "Одной единицы достаточно".
 
 Владелец магазина был слегка разочарован: "Я дам вам скидку. 11 800 ЮАНЕЙ. Вам нужен чек?"
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: "10,000 ЮАНЕЙ!"
 
 Владелец магазина прыгнул: "10,000 ЮАНЕЙ"? Невозможно! Это последняя модель. Вы можете поспрашивать в Чжунгуаньцунь. Никакие магазины не продают это дешево. Самое низкое, что я могу сделать - это 11 500 юаней!"
 
 Фэн Ю: "10,000 юаней!"
 
 "Вы серьезный покупатель? Это компьютер, а не игровая приставка. Это не способ торговаться. Я уже предлагал вам скидку, и вы не должны настаивать на цене".
 
 "У меня только 10,000 юаней, и я не покупаю ни на одну единицу". Я покупаю от имени моего босса".
 
 "Как насчет 11 000 юаней? Я могу выписать вам квитанцию на 12 000 юаней. Вы можете принести квитанцию обратно и потребовать ее у своего босса". Владелец магазина подошел ближе и мягко сказал. Он не верит, что у Фэн Юя с собой было всего 10 000. Он думает, что Фэн Юй сказал это, чтобы торговаться с ним.
 
 Фэн Юй безмолвно посмотрел на владельца магазина. Теперь магазин может выписывать квитанции таким образом? Жаль, что он покупал компьютер для себя. Неважно, какая сумма была написана на квитанции, он всё равно должен был заплатить.
 
 "10 000 ЮАНЕЙ. Ни цента больше. Если вы не продаете, я пойду в другие магазины. Вы сказали, что не только вы продаете этот компьютер в Чжунгуаньцунь. Если вы не хотите продавать, другие магазины захотят".
 
 "Эх, брат, не уходи. Давай обсудим. Как насчет 10,800 юаней? Это благоприятное число". Владелец магазина оттянул Фэн Ю назад.
 
 Фэн Юй посмотрел на владельца магазина безо всякого выражения: "10,000 БАБОК!"
 
 Владелец магазина сходил с ума. Это был тип клиентов, которых он боялся. Только настаивал на определенной цене и отказывался торговаться. Может быть, этот парень знал, какова его себестоимость? Компьютеры отечественного производства были намного дешевле импортных. Если бы он продал эту единицу за 10 000 юаней, то все равно заработал бы несколько сотен юаней прибыли. Но в его магазине редко бывают покупатели. Иногда он мог бы продать один или два компьютера в месяц. Его арендная плата была высокой, и он вложил много денег в эти компьютеры. Он даже продал свой дом, чтобы открыть этот магазин!
 
 Фэн Юй был уверен, что импортные компьютеры будут стоить около 12 000 юаней, но локальные компьютеры должны быть намного дешевле. Не нужно платить так много налогов. Леново купил только некоторые детали и собрал их вместе, сделав из них свой собственный продукт. Остальное, кроме внешнего корпуса и карточки китайского языка внутри, они не производили.
 
 Именно поэтому Фэн Юй считает, что 10 000 юаней - это разумная цена. Владелец магазина все равно смог бы получить некоторую прибыль.
 
 "Ладно, ладно, ладно. Я боюсь тебя. 10 000 юаней и чек тоже будет 10 000 юаней!"
 
 "Хорошо. Напиши квитанцию."
 
 Заметки переводчика: Чжунгуаньцунь - технологический центр в районе Хайдянь, Пекин, Китай. Он очень хорошо известен в Китае, его часто называют "Силиконовой долиной Китая". Существует пять известных рынков информационных технологий и электроники. Это технологические базары, известные своими "магазинами с магазином", где цены легко, но неуклюже торгуются. Магазины в Чжунгуаньцунь в основном торгуют PC-совместимым оборудованием, периферийными устройствами и программным обеспечением.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908202

    
  





  Экстраординарный гений Глава 403 - Бесполезный компьютер


  

    
       Фэн Юй купил компьютер, и в то же время получил контактный номер в Lenovo, который был напечатан на упаковке.
 
 Фэн Юй отправился на почту в свой район, и после того, как ему вручили красную упаковку, 2 техника проследовали за ним домой, чтобы установить интернет-линию.
 
 В эту эпоху не было ни широкополосных, ни волоконно-оптических кабелей. Он установил только модем с телефонной линией. Хотя интернет все еще находился в начальной фазе, он мог отправлять электронную почту. В будущем Фэн Юй мог управлять своими компаниями из отдалённых мест. Это было бы удобнее, чем ходить в магазины для отправки и получения факсов.
 
 Компьютер начал работать, набирать номер, и Фэн Юй нахмурился. Шум от компьютера был оглушительным. В предыдущей жизни он никогда не пользовался компьютером. Когда он пользовался компьютером, его было уже 586 и он поставлялся с операционной системой Win95.
 
 Он не был уверен, что это были компьютеры в эту эпоху, которые были шумными или это было потому, что компьютеры Lenovo не имеют технологии.
 
 Примерно через минуту был подключен интернет. Фэн Юй покачал головой. Скорость была слишком медленной.
 
 Фэн Юй открыл веб-браузер и ввел интернет-адрес, который дал ему владелец магазина. В то время доменов было не так много.
 
 Владелец магазина сказал Фэн Юю, что в мире насчитывается более 1 миллиона компьютеров, и эта цифра будет расти и дальше. Ежегодно она будет увеличиваться на 200 000 до 3000 000 компьютеров. Но Фэн Юй знал, что владелец магазина сказал слишком консервативно. Рост компьютеров в будущем был намного быстрее, чем все ожидали. К концу тысячелетия насчитывалось более 10 миллионов компьютеров, подключенных к Интернету. Компьютеров, не подключенных к интернету, было бесчисленное множество.
 
 Интернет развивался с поразительной скоростью. Скорость интернета увеличится с нескольких M до нескольких G. Пользователи интернета также вырастут с примерно миллиона пользователей сейчас до нескольких сотен миллионов через несколько лет.
 
 Фэн Юй был разочарован временем, затраченным на загрузку веб-страницы. Когда веб-страница была загружена, Фэн Юй хотел удариться головой о стену!
 
 Твою мать! Почему веб-страница была вся в тексте?
 
 Фэн Юй ожидал всевозможных сценариев старой школы, но он никогда не ожидал этого. Это было слишком задом наперёд. Это был первый раз в его жизни, когда он увидел веб-страницу с текстовой версией!
 
 Он не привык к такому типу веб-страниц. Было слишком неудобно смотреть на нее!
 
 Похоже, что этот компьютер не подходил для веб-серфинга, игр, отправки и получения электронной почты. В лучшем случае, на этом компьютере можно было набрать всего несколько слов.
 
 Фэн Юй сожалел. Это не стоило 10 000 юаней! Обычным работникам приходилось экономить каждый цент в течение 6 лет, прежде чем они могли позволить себе этот компьютер. Какие глупые функции были на этом компьютере?
 
 Фэн Юй не знает, что в этих условиях он мог бы научить У Чжигана и остальных, как отправлять и получать электронную почту. Может быть, им будет трудно научиться печатать.
 
 После регистрации учётной записи Фэн Юй отправил письмо Фу Гуанчжэну. Компания Фу Гуанчжэн начала использовать компьютеры в прошлом году для отправки и получения электронных сообщений. Гонконг все еще был более продвинутым, чем Китай.
 
 После отключения от интернета, Feng Yu начала проверять программное обеспечение на компьютере. Интернет теперь тарифицировался в зависимости от использования, и плата была непомерно высока. Несмотря на то, что Фэн Юй был богат, он не любит тратить свои деньги впустую.
 
 Вынимая дискету, он вставляет ее в дисковод. Компьютер издавал ещё более громкие звуки.
 
 Примерно через 3 минуты чтение дискеты наконец закончилось, и Фэн Юй переместил мышь с шариком, чтобы открыть файл. Его настроение немного улучшилось.
 
 Это была приключенческая игра. Это также был основной тип игр в эпоху.
 
 Разработчиком этой игры был Софтстар из Тайваня. Это была компания, которая сделала серию игр.
 
 Именно потому, что успех приключенческих игр, Софтстар разработал игру и она сразу же стала классикой. В предыдущей жизни Фэн Юя, Софтстар заработал много прибыли только на сувенирах этой игры.
 
 Фэн Юй задавался вопросом, может ли он получить долю в Софтстар до запуска игры. Но тайваньцам сейчас не очень нравятся китайские бизнесмены. Некоторые из них даже смотрят свысока на бизнесмена из Китая.
 
 Экономика Тайваня намного лучше, чем у Китая, и только тайваньцы приезжают в Китай, чтобы инвестировать. Китайские бизнесмены еще не приезжали на Тайвань, чтобы инвестировать. Фэн Юю было бы трудно инвестировать в тайваньские компании.
 
 Но у Фэн Ю есть компания в Гонконге. Может быть, он мог бы ей воспользоваться. Было бы лучше, если бы он был успешен. Неважно, даже если он потерпит неудачу. По крайней мере, он мог бы попытаться получить права на распространение игры в Китае. С помощью Мастера Лу, какая другая компания осмелилась бы соперничать с ним в правах на дистрибуцию?
 
 Фэн Юй играл в игру около 2 часов, пока его пейджер не прозвучал.
 
 Фу Гуанчжэн вызывал его на пейджер. Он получил электронную почту Фэн Юя. Фэн Юй посмотрел в потолок и надеялся, что Фу Гуанчжэн только что увидел письмо, а не это письмо заняло 2 часа, чтобы добраться до его почтового ящика!!!
 
 Компьютеры теперь были слишком медленными, и Фэн Юй передумал оснащать компьютерами Тай Хуа Трейдинг. Давайте подождем несколько лет после того, как был представлен Win 95. К тому времени интернет должен быть быстрее и проще в использовании. У Чжиган и остальные должны уметь пользоваться интернетом.
 
 Несмотря на то, что на этом компьютере была установлена карточка китайского языка, многие команды для системы дозирования все еще были на английском языке. У Чжиган и остальные его сотрудники должны сойти с ума, если им придется учить английский язык!!!
 
 Но на заводе по производству аккумуляторов и в машиностроительной компании должны были быть компьютеры. Инженеры там должны проводить исследования, а компьютеры должны помогать им в какой-то мере.
 
 Больше всего Фэн Юя беспокоило то, что эти инженеры не знают, как пользоваться компьютерами. Они все еще могут использовать калькуляторы или даже бумагу для своих вычислений. Их эффективность была слишком низкой.
 
 После выключения компьютера Фэн Юй посмотрел на контактный номер Lenovo на коробке. Он хочет связаться с Lenovo.
 
 Компания Lenovo в это время была разделена на две части. Одна была Гонконгской Lenovo, а другая - Пекинской Lenovo. Конечно, ответственными были Лю Чуанжи и его люди.
 
 Излишне говорить, что люди, которые сделали ее большой в эту эпоху, были не простыми. Особенно те, кто работает в сфере технологий, все они имеют сильную поддержку. В эту эпоху те, у кого нет сильной поддержки, не могли войти в технологический сектор. Даже если бы они могли войти, они могли бы быть только исследователями или инженерами. Они никогда не смогут быть лидерами!
 
 Отец Лю Чуанжи был известным инженером в Китае и был одним из пионеров в создании патентного закона в Китае.
 
 В то время отец Лю Чуанжи подвергался нападкам со стороны многих за то, что у него была концепция патентов. Люди чувствовали, что это было отсталым мышлением. Нужно безвозмездно делиться результатами своих исследований с народом. Страна даст вам признание. Преимущества? О каких выгодах вы говорите? Вы капиталист? Мы должны говорить о вкладе в развитие нации!
 
 По мере того, как все больше изобретений было украдено иностранцами и запатентовано ими, Китай понес большие потери. Эти голоса исчезли, и Китай стал делать акцент на патентах.
 
 Отец Лю Чуанжи был назначен правительством зарегистрировать компанию в Гонконге. Его компания должна была зарегистрировать международные патенты от имени Китая. Он также был лидером в патентном ведомстве Китая и председателем Ассоциации патентной защиты Китая!
 
 Быть председателем ассоциации национального уровня было нелегко. Именно поэтому Лю Чуанжи смог стать генеральным директором компании Lenovo. Также благодаря своему отцу, Лю Чуанжи был так хорошо знаком с мировыми технологическими разработками.
 
 Фэн Юй только надеется, что ценности Лю Чуанжи не заключались в том, чтобы вносить свой вклад в развитие нации!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/908203

    
  





  Экстраординарный гений Глава 404 - Как можно забыть о Ningbo Bird?


  

    
       "Здравствуйте, это Пекин Леново. Чем могу помочь?"
 
 Ого. Почему голос этого телефонного оператора звучит так мило? Нужно нанять несколько телефонных операторов со сладкими голосами для "Тай Хуа Трейдинг" и "Машинной компании". Этого голоса было достаточно, чтобы привлечь людей к работе с ними!
 
 "Здравствуйте, я хотел бы поговорить с господином Лю Чуанжи."
 
 В настоящее время Лю Чуанжи является генеральным директором компании "Пекин Леново", а также председателем правления компании "Гонконг Леново".
 
 "Могу ли я узнать, с кем я говорю, и с какой целью вы ищете господина Лю?"
 
 "Я хочу поговорить с ним о сотрудничестве". Я не могу рассказать вам подробностей. Просто соедините меня с мистером Лю." Фэн Ю не был заинтересован в разговоре с этим оператором, хотя она звучала прекрасно.
 
 "Хорошо. Пожалуйста, не вешайте трубку."
 
 Минутой позже, это всё ещё был оператор, который говорил: "Простите, сэр. Мистер Лю сейчас в Гонконге и с ним нельзя связаться. Вы хотите оставить свои контактные данные, и я сообщу мистеру Лю, когда он вернётся?"
 
 Фэн Юй был разочарован. Лю Чуанжи был большим боссом, и у него нет мобильного телефона! Фэн Юй мог оставить только номер своего пейджера у оператора.
 
 Фэн Юй не купил мобильный телефон. Это было связано с тем, что мобильные телефоны в это время могли продержаться всего 30 минут при полной зарядке.
 
 Только в конце прошлого года были запущены новые мобильные телефоны. Новые модели весили всего 250 граммов. Он был намного легче, чем те телефоны, которые весили более 800 граммов. Сигнал тоже был лучше.
 
 Фэн Юй решил купить 2 для себя. Это было удобнее, чем пейджеры. Но мобильные телефоны могли работать только 1 час. Просто зарядка телефона могла свести его с ума.
 
 Было бы лучше, если бы это были мобильные телефоны GSM, которые также были известны как мобильные телефоны 2G. Сигналы были бы кристально чистыми, и в настоящее время Motorola, Ericsson и Nokia все еще разрабатывают свои телефоны. Лишь позже в этом году Nokia приступит к производству 1011. Эту модель можно было рассматривать только как настоящий мобильный телефон.
 
 Но в Китае сеть 2G была доступна только в конце 1995 года. Это означает, что за несколько лет до 1995 года люди в Китае могли использовать только мобильные телефоны с аналоговым сигналом!
 
 Пейджеры все еще были нормой до того, как мобильные телефоны стали обычным явлением!
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил, что примерно в это же время в его предыдущей жизни был создан гигант китайского телекоммуникационного оборудования Ningbo Bird.
 
 Фэн Юй сразу же просмотрел контакты дистрибьюторов "Тай Хуа Трейдинг" и позвонил дистрибьютору в Цзянсу и Чжэцзян.
 
 "Здравствуйте, кого вы ищете?"
 
 А? Этот голос был еще слаще! Компания Тай Хуа Трейдинг должна немедленно нанять телефонного оператора!
 
 "Я генеральный директор Тай Хуа Трейдинг Фэн Ю". Я хочу поговорить с вашим директором Сунь". Фэн Ю не был так вежлив, когда позвонил своим дистрибьюторам.
 
 "Пожалуйста, не вешайте трубку, менеджер Фэн. Я позову директора Сунь". Фэн Ю слышал звук волочащихся стульев, и кто-то бегал на высоких каблуках.
 
 "Здравствуйте, менеджер Фэн. Я Сяо Сунь." Кто-то говорил по телефону.
 
 Этому "Сяо Сунь" было уже больше 30 лет. Но перед Фэн Юем он называл себя Сяо Сунь. Он был недоволен, когда Фэн Юй назвал его Старым Солнцем.
 
 "Директор Сунь, мне нужно побеспокоить вас по некоторым вопросам".
 
 "Дела менеджера Фэн - это мои дела. Нет никаких неприятностей! Я обещаю, что сделаю всё, что в моих силах!" Все дистрибьюторы, которые работали с Тай Хуа Трейдинг, заработали кучу денег. Они знали, что если бы не Тай Хуа Трейдинг, они не были бы такими богатыми.
 
 Только одни мотоциклы Сонгцзян помогли им заработать много денег. Эта группа дистрибьюторов была ведущей компанией в своих регионах. Это все было заслугой Тай Хуа Трейдинг!
 
 Теперь Фэн Юй обратился к нему за помощью, и это была возможность построить лучшие отношения с Фэн Юй. В будущем, если бы существовали прекрасные возможности, Фэн Юй не забыл бы его.
 
 "Директор Сунь, вы знакомы с районом Нинбо Фэнхуа?"
 
 "Конечно. Это мой родной город. Мои родители до сих пор там живут".
 
 Фэн Ю был очень рад: "Тогда не могли бы вы помочь мне поспрашивать, есть ли компания по имени Нингбо Бёрд? Это компания, которая исследует электронные продукты. Я заинтересован в этой компании".
 
 "Будьте уверены, менеджер Фэн. Предоставьте это мне. Я перезвоню тебе вечером. Как насчет 8 вечера?"
 
 "Хорошо. Спасибо, директор Сун."
 
 В предыдущей жизни Фэн Юя, птица Нинбо была создана в этом году несколькими техниками и финансировалась правительством. Техники использовали свой опыт, чтобы получить 49% акций.
 
 Нет необходимости говорить, что местное правительство было очень щедрым. Оно дало этим техникам 49% акций без инвестирования ни одного юаня. Хотя эти техники не участвовали в управлении компанией, правительство также не вмешивалось в их исследования.
 
 Эти техники также были невероятными. Они использовали государственные средства для создания небольшого исследовательского центра и успешно разработали свои собственные пейджеры. Примерно в это же время в следующем году Ningbo Bird представит свои пейджеры на рынке!
 
 Тогда они поняли, что даже после того, как они успешно придумали продукт, у них не было денег на крупномасштабное производство и не было денег на маркетинг. Местные власти не очень доверяли своим пейджерам. Просто так получилось, что в это время Китай привлекал иностранных инвесторов. Ningbo Bird был инвестирован иностранцами и стал совместным предприятием.
 
 Но из-за различий в концепциях управления, иностранные инвесторы вскоре отказались от своих инвестиций. Это было связано с тем, что иностранный инвестор хотел перенести офис в Гуандун из-за удобства перевозок и экспорта. Кроме того, там было больше рабочих, и промышленное развитие Гуандуна шло более быстрыми темпами. Политика там также была лучше.
 
 Но правительство Фэнхуа отказалось. Если бы фабрика была сдвинута, как бы они собирали налоги? Что случилось бы с их рабочими? Без средств инвестора, это повлияло на рост компании. В последующие годы, когда компания занялась разработкой мобильных телефонов, она снова стала совместным предприятием с иностранными инвесторами.
 
 Независимо от пейджеров или мобильных телефонов, Ningbo Bird была лидером в телекоммуникационной отрасли Китая. Команда исследователей, стоящая за компанией, должна быть сформирована к настоящему времени.
 
 С этой командой, инвестициями Фэн Юя и его знаниями о будущих тенденциях, эта компания должна быть лидером отрасли и раньше. Может быть, она даже рискнет за границей раньше. В будущем лидером на рынке мобильных телефонов могут быть не Nokia, Motorola, Samsung или Apple. Это будет бренд Wind and Rain или бренд Aiwa!
 
 После инвестиций Фэн Юя, он не позволит им использовать бренд Ningbo Bird. Больше подойдет марка Wind and Rain или Aiwa. Ведь эти две марки были хорошо известны как на местном, так и на зарубежном рынке. Это также увеличит ценность бренда.
 
 Но Фэн Ю не был уверен, что все будет так же, как в истории. Были ли какие-то изменения? Был ли он вовремя, чтобы сделать эти инвестиции? Или местное правительство позволит ему инвестировать.
 
 Фэн Юй не против потратить больше денег, чтобы получить права на принятие решений. Они могут иметь права на управление. Фэн Юй был слишком ленив, чтобы управлять компанией.
 
 Но направление деятельности компании и важнейшие решения должны следовать его желаниям. Таким образом, Фэн Юй может гарантировать, что эта компания возьмет на себя управление местной и зарубежной телекоммуникационной отраслью!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/920506

    
  





  Экстраординарный гений Глава 405 - Нингбо птица в бедности


  

    
       В 8 вечера Фэн Юй ждал звонка директора Сунь на своем диване.
 
 Телефон зазвонил, и Фэн Ю сразу же взял трубку: "Алло? Это директор Сунь?"
 
 "Менеджер Фэн, это я. Я получил информацию, которую вы хотели. В районе Фэнхуа действительно есть компания под названием "Птица Нингбо". Это партнерство между небольшим исследовательским учреждением и местным правительством. Но стартовый капитал компании составляет всего 1000 000 RMB".
 
 А? Стартовый капитал всего 100 000 RMB? Так мало?
 
 Интерес Фэн Ю к этим немногим техникам увеличился. Компания с стартовым капиталом в 100 000 юаней в будущем станет лидером в китайской индустрии телекоммуникационного оборудования. Надо признать, что эти немногие были действительно способны. Имея так мало средств, они смогли разработать пейджер, а их технологии были самыми передовыми в Китае!
 
 "Директор Сунь, могу я побеспокоить вас, чтобы вы их озвучили? Я подумываю о покупке этой компании. Помогите мне спросить, заинтересованы ли они. Если покупка за компанию невозможна, то инвестировать в компанию тоже неплохо".
 
 Директор Сун был удивлен. Менеджер Фэн шутил с ним? Когда Фэн Юй сказал ему, что он заинтересован в этой компании, он подумал, что это большая компания. Но после расследования, это была лишь небольшая компания в городе.
 
 Он думал, что эта компания маленькая, и Фэн Юй не заинтересуется. Но теперь он хочет купить эту компанию? Какой смысл приобретать такую маленькую компанию?
 
 Все дистрибьюторы слышали о том, что Фэн Юй купил небольшую дизайнерскую компанию, когда он основал Songjiang Motorcycles. В то время все думали, что Фэн Юй сделал неудачную инвестицию.
 
 Но теперь эта небольшая компания, в которой работало всего несколько человек, выросла до дизайнерской компании номер один в Шанхае. Годовая прибыль составила более 1 миллиона! Фэн Юй только что вложила несколько сотен тысяч изначально.
 
 На этот раз, Фэн Юй прицелился на эту небольшую компанию. Может быть, у этой небольшой компании было что-то, что стоило бы инвестировать? Директор Сунь также мог позволить себе 100 000 юаней, но он никогда бы не инвестировал в эту компанию. Это было потому, что он не мог видеть, как компания может получить прибыль.
 
 Но именно он помогал Фэн Ю в этом деле. Фэн Юй не должен отказывать ему, если он хочет купить долю в этой компании. Он мог бы инвестировать от 30 000 до 50 000 RMB в некоторые акции. Даже если эта компания провалится, он также может принять потери. Но если бы эта компания была похожа на проектную компанию, он мог бы вернуть свой капитал в течение 2 лет.
 
 "Менеджер Фэн, оставьте это мне". Сегодня вечером я отправлюсь в Фэнхуа, а завтра поговорю с компанией. Я свяжусь с вами до завтрашнего вечера".
 
 "Конечно. Директор Сун, если я смогу успешно купить эту компанию, я не забуду вас."
 
 "Хахаха. Спасибо".
 
 Фэн Ю снова начал играть в компьютерные игры после того, как повесил трубку. Он вспомнил, что игры Nintendo на компьютерах. Он должен отправиться обратно в Чжунгуаньцунь на поиски. Теперь этот компьютер можно использовать только как игровую приставку.
 
 После того как он повесил трубку, директор Сун сразу же отправился в Фэнхуа на своем Volkswagen Santana. Это была лучшая возможность сблизиться с менеджером Фэн, и он не хочет ее пропустить. Если бы он смог наладить хорошие отношения с трейдингом Тай Хуа, как с Жирным Хуаном, то будущие перспективы его компании были бы не хуже, чем у Жирного Хуана.
 
 Fatty Huang был успешен, потому что находился в прибрежном регионе. Наш регион Чжэцзян не проиграет Гуандуну. Наш город также был одним из пилотных испытательных городов для открытия!
 
 Через 2 с половиной часа директор Сун прибыл к родителям в Фэнхуа.
 
 "Почему вы вернулись в это время? Что-то случилось?" Мать директора Сун беспокоилась.
 
 "Ничего не случилось. Мама, ложись спать. Завтра мне нужно поехать туда по делам в Да Цяо".
 
 "Вы поссорились с невесткой?"
 
 "Нет. Мама, возвращайся и отдохни. Это действительно по делу. Я боюсь, что опоздаю, если завтра уеду. Оставь эти вещи на углу. Вы с папой должны не забыть поесть, пока все не испортилось."
 
 Несмотря на то, что директор Сун за последние два года заработал много денег, он тоже много потратил. Он купил новый дом в Ханчжоу и машину. Но его дом был слишком маленьким, и у него тоже есть дети. Он не мог привезти родителей, чтобы они остались с ним. Если бы в этот раз он мог заработать немного денег, следуя за Фэн Юем, чтобы инвестировать в эту компанию, то в следующем году он бы переехал в дом побольше или купил бы дом по соседству для своих родителей.
 
 На следующее утро директор Сунь вышел сразу после завтрака. Он хочет все уладить как можно скорее. Он должен оставить хорошее впечатление у Фэн Ю. Он знал, что Фэн Юй предпочитает эффективных и способных людей!
 
 ……
 
 "Привет, это компания Fenghua Ningbo Bird?" Директор Сун наконец-то нашел офис Ningbo Bird после того, как поспрашивал.
 
 "Точно. Кого вы ищете?"
 
 "Я ищу вашего менеджера."
 
 "Наш менеджер занят в исследовательском центре. Теперь я единственный в компании. Чем я могу помочь?"
 
 Директор Сун посмотрел на небольшую компанию. Как это место можно назвать офисом? Очевидно, это был жилой квартал. Это была одноэтажная квартира, и еще она была очень тусклой. Здесь даже не было подходящей мебели.
 
 Неужели эту компанию действительно стоило приобрести менеджеру Фэню?
 
 "У меня есть друг, который интересуется этой компанией, и он хочет купить ее. Можете ли вы позвонить своему менеджеру?" Директор Сун не вошёл в грязный офис. Он предпочел бы подождать в своей машине.
 
 Что? Купить за нашу компанию? Сюй Сигуан посмотрел на директора Сунь и увидел припаркованный снаружи Фольксваген Сантана. Он знал, что этот человек, должно быть, большой босс.
 
 "Пожалуйста, подождите немного. Я пойду и позвоню им."
 
 Сюй Сигуан запер дверь офиса и вытолкнул велосипед из задней части здания!
 
 Директор Сунь сходил с ума. Что это была за компания? У нее даже нет телефонных линий. Все еще нужно ездить на велосипеде, чтобы позвонить другим? Сколько времени вам понадобится, чтобы вернуться?
 
 "Неважно. Садись в машину. Ты дашь мне указания, и мы вместе поищем твоего менеджера".
 
 Сюй Сигуань не отклонил предложение и сел в машину. Он смотрел на машину с завистью. Он хотел прикоснуться ко всему в машине, но боялся ее повредить.
 
 Проехав около 20 минут, они добрались до места с табличкой Ningbo Bird Research Center. Директор Сун был рад, что он приехал сюда. Если бы он подождал, пока этот человек будет ездить на велосипеде, это заняло бы не менее 2 часов.
 
 Что это была за компания? Офис был старым и обветшалым одноэтажным домом, а исследовательский центр находился так далеко.
 
 Директор Сун не знал, что одноэтажный дом был передан им местным правительством. Рядом с исследовательским центром не было мест, которые они могли бы использовать в качестве офиса. Они также не могли позволить себе арендную плату.
 
 Войдя в исследовательский центр, директор Сун почувствовал себя лучше. По крайней мере, он увидел высокотехнологичное оборудование. Это, по крайней мере, стоило купить.
 
 Подошел очкарик с грязными волосами и грязным комбинезоном и предложил директору Сун рукопожатие: "Привет, я менеджер Ningbo Bird, Сюй Лихуа."
 
 Директор Сунь посмотрел на грязную руку Сюй Лихуа, но все равно пожал ему руку. Когда он начал заниматься бизнесом, он также был не лучше этой Сюй Лихуа.
 
 "Менеджер Сюй, как поживаете? Я Сунь Лицзи. Я владелец торговой компании Ханчжоу "Ли Цзе"."
 
 Сюй Лихуа посмотрел на Сунь Лицзе пустым взглядом. Торговая компания Ли Цзе? Никогда раньше не слышал об этой компании!
 
 "Ничего страшного, если вы не слышали о моей компании". Я единственный дистрибьютор мотоциклов Сунцзян в нашей провинции. У меня есть друг, который хочет купить вашу птичью компанию Нингбо!"
 
 Когда Сюй Лихуа услышал о мотоциклах Сунцзяна, он был в шоке. Это был действительно большой босс.
 
 Что? Его друг хочет купить нашу компанию?!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/920507
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       На следующий вечер Фэн Юй вышел из аэропорта Ханчжоу и увидел, как директор Сунь ждёт его с табличкой.
 
 "Директор Сунь, как вы оказались здесь, в Ханчжоу? Я думал, вы в Фэнхуа?"
 
 "Я вернулся, чтобы провести время с женой и детьми. Менеджер Фэн, вы едете в Фэнхуа сегодня вечером или завтра утром?"
 
 Проведешь время с его семьей? Было очевидно, что директор Сун приехал за ним. Этот директор Сун был очень заботлив.
 
 "Я поеду завтра. Мне нужно найти отель сейчас".
 
 "Я помог вам забронировать номер в отеле. Оставьте свой багаж мне. Давай сначала поужинаем, а потом я отправлю тебя в отель."
 
 Это был северо-восточный ресторан. Директор Сунь выбрал этот ресторан, особенно для Фэн Ю.
 
 "Перед началом работы лучше всего съесть что-нибудь знакомое". После того, как вы успешно приобретете компанию, я угощу вас лучшими блюдами местной чжэцзянской кухни".
 
 После ужина директор Сунь отправил Фэн Юя в отель и поместил его багаж в номер. Перед выходом из номера директор Сунь влез с телефоном в комнату. Он сказал Фэн Юю, что завтра рано утром заберет его в Фэнхуа. По дороге он хочет навестить родителей.
 
 Директор Сунь сегодня вернулся из Фэнхуа и хочет вернуться завтра? Какой визит к родителям по дороге? Он специально вернулся в Ханчжоу, чтобы отправить Фэн Ю в Фэнхуа. Если бы переговоры прошли гладко и он успешно приобрел Ningbo Bird, он бы позволил директору Сунь инвестировать в эту компанию. Это должно было отплатить ему за помощь.
 
 После того, как директор Сунь ушёл, Фэн Юй подошёл к телефону, чтобы узнать, не случилось ли чего-нибудь плохого. Его действительно ждал сюрприз!
 
 Там была маленькая открытка с напечатанной на ней фотографией сексуальной леди. На ней было напечатано слово "Массаж", а также номер телефона.
 
 Фэн Ю бросил открытку в корзину для мусора. Может, он и молод, но это не значит, что у него нет самоконтроля. Более того, Фэн Юй не занимался проституцией.
 
 Этот старый Сунь ах.............
 
 После завтрака Фэн Юй вернулся в свою комнату, чтобы отдохнуть некоторое время, и приехал директор Сунь. Фэн Юй не знает, как получилось, что его время было настолько точным.
 
 Оба сели в машину директора Сунь и поехали в район Фэнхуа, в правительственный офис деревни Дацяо.
 
 "Крупнейший акционер Ningbo Bird - это деревенское правительство". Если мы сможем их убедить, то приобрести эту компанию не составит труда". Остальные акционеры не вышли ни с одним центом".
 
 Вчера днём директор Сун некоторое время беседовал с Сюй Лихуа и остальными. Он знал, что именно сельская управа оплатила стартовый капитал этой компании в 100 000 юаней. Эти техники были слишком бедны, чтобы инвестировать!
 
 Он также понял, что эта компания занималась исследованиями пейджеров!
 
 Это было интересно. 100 000 юаней на разработку пейджера? Радио должно быть лучшим вариантом! Если бы это было так просто, то пейджерные фабрики были бы повсюду!
 
 Директор Сун начинает смотреть свысока на этих людей. Но он вспомнил, что Фэн Юй хочет приобрести эту компанию. Он начал подозревать, что, возможно, Фэн Юй чувствовал, что эти люди добьются успеха?
 
 Этого не должно было быть. Даже многие старые инженеры в исследовательских центрах городов не смогли бы преуспеть. Как эти немногие молодые люди смогли бы добиться успеха?
 
 В конце концов, директор Сунь мало что подумал. В конце концов, он помогал Фэн Ю. Эти немногие использовали свой опыт, чтобы обменять акции компании. Они также были акционерами. Но у них нет полномочий принимать решения в этой компании. Власть была у деревенского правительства.
 
 Директор Сунь также связался с сельским правительством. Когда сельская администрация узнала, что кто-то заинтересован в покупке компании Ningbo Bird, они были очень рады.
 
 Деревенское правительство расценило эти инвестиции как азартную игру. Они чувствовали, что эти молодые люди амбициозны и хотели дать им шанс. Однако правительство не было уверено в их успехе. Но если они могут продать эту компанию по высокой цене кому-то, значит, они выиграли азартную игру!
 
 Деревенский староста и секретарь прибыли рано после того, как услышали, что покупатель придет. Это было бы достижением, если бы они смогли продать эту компанию по высокой цене.
 
 "Директор Сун, вы здесь. Проходите, присаживайтесь. Кто это?"
 
 "Секретарь Чен, староста деревни Чжан, это человек, которому я говорил, менеджер Фэн. Он заинтересован в покупке компании Ningbo Bird".
 
 Секретарь Чен и староста села Чжан посмотрели друг на друга. Этот молодой человек был большим боссом? Они были аферистами? Но этот директор Сун владеет компанией в Ханчжоу, а Фэнхуа был его родным городом. Он также водил Сантану. Судя по его одежде, он не похож на афериста.
 
 Неужели этот менеджер Фэн действительно был большим боссом? Может быть, это был его отец, который был богат.
 
 "Здравствуйте, менеджер Фенг. Присаживайтесь. Это лучший Longjing Tea."
 
 "Спасибо, секретарь Чен." Фэн Юй улыбнулся.
 
 "Секретарь Чен" улыбка застыла: "Я глава деревни, а это наш секретарь."
 
 "О, простите, деревенский староста Чжан. Здравствуйте, секретарь Чен." На лице Фэн Ю не было ни намека на смущение. По дороге сюда он обсуждал с директором Сунь. Он будет вести себя как высокомерный магнат. Это должно было создать впечатление, что он глуп и богат.
 
 Директор Сунь не знает, зачем Фэн Юй хочет это сделать. Деревенское правительство потребует больше денег. Однако он не знает, что Фэн Юй намерен урегулировать это приобретение как можно быстрее. Если эти техники внезапно сделают прорыв в своих исследованиях, то даже если он предложит более высокие цены, сельская власть тоже не будет его продавать.
 
 "Управляющий Фэн очень молод. Судя по вашему акценту, вы с севера?"
 
 "Я сейчас живу в Пекине."
 
 Глава деревни Чжан и секретарь Чен обменялись взглядами. Живете в Пекине? Может ли этот молодой человек быть сыном какого-нибудь вождя? Там были только чиновники низкого ранга и не знают, были ли какие-нибудь высокопоставленные чиновники с фамилией Фэн. Но одно можно сказать точно, они не могли позволить себе оскорбить ни одного чиновника.
 
 "От директора Сунь мы слышали, что менеджер Фэн интересовался нашей компанией "Нингбо Берд". Вы собираетесь инвестировать в эту компанию?" Спросил сельский староста Чжан.
 
 "Инвестировать? Думаю, директор Сун не ясно выразился. Я хочу купить эту компанию. Я хочу выкупить все. Я хочу полностью контролировать эту компанию. Мне не нравится быть одним из акционеров!"
 
 Секретарь Чен думал в своем сердце. Этот человек был таким высокомерным. Он, должно быть, бесполезный сын второго поколения! Но с таким характером они должны быть в состоянии продать компанию по высокой цене.
 
 "Управляющий Фэн, эта компания была создана не так давно, и если мы продадим её вам, мы должны объяснить общественности и нашим вышестоящим".
 
 Фэн Юй знал, что они беспокоятся о том, что не смогут ответить своим вышестоящим руководителям. В эту эпоху правительству не нужно объяснять общественности.
 
 "200 000 ЮАНЕЙ. Я знаю, что стартовый капитал этой компании составляет всего 100 000 юаней. Я дам вашей деревне 200 000 RMB за эту компанию!" Фэн Ю показал два пальца.
 
 "Эрр................................... Менеджер Фэн, эта компания не полностью принадлежит деревенскому правительству. Есть ещё несколько техников, которые владеют акциями компании. Нам принадлежит только 51% компании."
 
 "300,000 RMB. Я куплю ваши 51% акций! Я поговорю с ними позже." Фэн Ю показал 3 пальца.
 
 Деревенский староста Чжан был в шоке. Он сказал только одно предложение, а Фэн Юй увеличил предложение на 100 000 юаней. Если бы он упомянул ещё несколько предложений, то будет ли предложение ещё больше увеличено?
 
 "Управляющий Фэн. Наше правительство Фэнхуа и Нингбо возлагало большие надежды на эту высокотехнологичную компанию. Если мы продадим эту компанию за 300 000 RMB............"
 
 "500,0000 RMB! Это мое последнее предложение!" Фэн Юй сказал с нетерпеливым выражением. "Если вы не хотите продавать, то я буду искать похожие компании в другом месте". В любом случае, такие компании были распространены не только в Пекине и Шанхае. В Ханчжоу тоже было много похожих компаний!"
 
 Фэн Юй был готов предложить такие высокие цены, чтобы ускорить процесс приобретения. Другой причиной было то, что он не хотел, чтобы люди говорили, что он воспользовался преимуществом правительства. Он использовал 500 0000 RMB для покупки 51% акций компании со стартовым капиталом в 100 000 RMB. Каким образом он воспользовался преимуществом правительства? Он заплатил во много раз больше, чем стоимость компании. Кто мог сказать что-нибудь в будущем?
 
 Секретарь Чэнь и сельский староста Чжан обменялись взглядами и встали, чтобы предложить Фэн Юю рукопожатие: "Менеджер Фэн действительно прямолинейный человек. Договорились!"
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       После того, как они окончательно определились с ценой, Фэн Юй захотел немедленно подписать контракт. Но секретарь Чэнь настаивает на приглашении Фэн Юя и директора Сунь на обед. Он хотел поговорить о деталях этого приобретения.
 
 Во время обеда присутствовали ряд представителей администрации деревни и Сюй Лихуа, менеджер компании Ningbo Bird.
 
 Когда Сюй Лихуа узнал, что сельская администрация заключила соглашение с Фэн Юем о продаже их акций, он был шокирован. Почему они так быстро согласились продать акции компании? Они собирались сделать прорыв в своих исследованиях. Как затуманило деревню продажу компании?
 
 Что бы с ними случилось, если бы эту компанию продали?
 
 "Менеджер Фэн, что вы собираетесь делать с этой компанией после того, как вы ее купили?" Спросил сельский староста Чжан.
 
 Сюй Лихуа чуть не упал в обморок. Вы даже не знаете, что другая сторона хочет сделать с компанией, но все равно продаете им свои акции? Также, почему вы спросили нас здесь после того, как продали компанию? Познакомься с нашим новым боссом? Я тоже один из акционеров. Должны ли вы обсудить это со мной, прежде чем продавать акции компании?
 
 "Я слышал о менеджере Сюй и остальном. Они специализируются на исследованиях электронных сигналов. Разве компания не исследует пейджеры? Тогда они должны продолжать этот проект". Фэн Ю ответил.
 
 "Если исследование будет успешным, вы собираетесь построить фабрику по производству пейджеров?"
 
 "Конечно. Мы должны производить пейджеры и строить фабрику, если их исследования будут успешными".
 
 "Будет ли эта новая фабрика в нашей деревне?" В конце концов, сельский староста задал вопрос, который он хотел задать.
 
 Если бы завод еще находился в этом селе, то это политическое достижение все равно было бы его. Для создания завода нужны инвестиции, оборудование, покупка земли, рабочая сила и т.д. Все это принесет много пользы селу. После того, как фабрика начнет свою работу, им также должны быть уплачены налоги. Это все будет его кредит.
 
 Фэн Юй кивнул: "Он наверняка будет расположен в Нинбо". Но будет ли фабрика построена в Фэнхуа или в вашей деревне, будет зависеть от ситуации".
 
 В Нингбо также был порт, и условия движения были хорошие. Если фабрика была построена здесь, то она тоже была хороша. Политика правительства Чжэцзяна также была отличной. Это была действительно та провинция, которая могла бы конкурировать с Гуандуном в будущем!
 
 Более того, это место также было близко к Японии. Фэн Юй также хотел помочь китайским студентам, работающим в Айве, вернуться в Китай. Было бы неплохо создать здесь исследовательский центр электроники.
 
 Хотя староста деревни Чжан не получил удовлетворительного ответа от Фэн Юя, пока фабрика будет построена в Чжэцзяне, это не имеет значения. Их село и Фэнхуа также были частью Чжэцзяна, и руководители должны увидеть их вклад.
 
 Но он все же хотел попытаться убедить Фэн Юя: "Менеджер Фэн, если вы создадите фабрику в нашей деревне, я гарантирую, что дам вам лучшие предложения. Вы сможете сэкономить кучу денег"!
 
 "Хорошо". Тогда я заранее поблагодарю тебя".
 
 ……
 
 Во время обеда Фэн Юй использовал оправдание желания посетить компанию позже, чтобы избежать выпивки. Он знал, что все эти правительственные чиновники могут хорошо выпить!
 
 Выражение Фэн Юя было более интересным, чем директор Сунь, когда он увидел офис компании. Когда директор Сун начал свой бизнес, он пережил трудности. Он мог полностью понять их тяжелое положение. Но когда Фэн Ю начал свой бизнес, он арендовал большой склад. Он был просторным и хорошо меблированным.
 
 На стенах этого обветшавшего здания даже была плесень. Это место можно назвать офисом? Это действительно был офис будущего лидера телекоммуникационного оборудования Китая?
 
 Сегодня присутствовали все техники Ningbo Bird. Они также были акционерами компании. Фэн Юй скоро станет крупнейшим акционером компании, и именно он вызвал всех сюда на собрание.
 
 Когда все они увидели Фэн Ю, их лица были интересны. Нашу компанию купил этот молодой человек? Ему хоть 20 лет? Теперь он наш босс?
 
 "Все здесь также являются акционерами этой компании". Я объявлю, что вложу в компанию 1 миллион юаней. Все вы также можете инвестировать в соответствии с долей ваших акций. Если нет, ваши акции будут разбавлены". Фэн Ю объявил.
 
 "Что?" Ввести 1 миллион юаней? Стартовый капитал компании составляет всего 100,0000 RMB. Если вы инвестируете в компанию 1 миллион, то наши акции будут разбавлены менее чем до 1/10 от нашего первоначального процента". Сюй Лихуа сказал.
 
 "Я сказал, что все вы также можете инвестировать в соответствии с процентом ваших акций. Это очень нормально. Не будет никаких изменений в стоимости акций, которые вы держите в руках. Когда эта компания была создана, стартовый капитал составлял 100 000 RMB. Все вы владеете 49% акций, что также составляло 49 000 RMB. Теперь активы компании увеличатся на 1 миллион, а акции, которыми Вы владеете, все равно будут стоить 49 000 RMB. Никаких изменений нет".
 
 Директор Сун нахмурился. О чем думал менеджер Фэн? Во-первых, это было 500 000 юаней. Он потратил в несколько раз больше, чтобы купить акции у сельского правительства. Теперь он хочет влить в компанию 1 миллион юаней. Может ли эта компания и эти люди действительно разработать пейджер?
 
 Этим людям нужны деньги, чтобы инвестировать в первую очередь. Сюй Лихуа и остальные посмотрели друг на друга. Их лица показали трудности, с которыми они столкнулись.
 
 Чтобы не допустить разбавления их акций, им нужно вложить почти 1 миллион. Если бы у них был 1 миллион юаней, они бы не потребовали от правительства вложить 100 000 юаней в первую очередь.
 
 Самой ненавистной частью этой сделки было то, что Фэн Юй потратил 500 000 юаней на покупку акций у сельского правительства. Но в контракте было указано, что это 51 000 юаней. Остальные 449 0000 юаней были в виде пожертвований деревенской администрации.
 
 Таким образом, стоимость их акций осталась на уровне 49 000 юаней. Если в контракте было указано 500 000 RMB, то стоимость их доли будет увеличена почти до 500 000 RMB!
 
 "Управляющий Фэн, мы не можем позволить себе столько денег". Сюй Лихуа, который представлял их всех, сказал.
 
 Фэн Юй выразил понимание: "О, понятно. Тогда сколько вы все можете себе позволить?"
 
 "Все мы даже не смогли выкашлять 50,000 юаней!" Сюй Лихуа ответил с унынием. В то же время он проклинал сельскую управу за то, что она так легко продала их акции Фэн Юю!
 
 Фэн Юй обратился к директору Сунь: "Директор Сунь, вы хотите вложить деньги?"
 
 Директор Сун был в оцепенении. Я? Инвестируешь в эту компанию? Разве это не выбрасывает мои деньги в канализацию?
 
 Но он мог сказать, что Фэн Юй искренне пригласил его инвестировать. Эта компания действительно может зарабатывать деньги? Директор Сун скрипел зубами. Играй в азартные игры!
 
 "Управляющий Фэн, сколько я могу вложить?"
 
 "Сколько ты хочешь вложить?"
 
 "Могу ли я инвестировать 100 000 юаней? У меня нет слишком много свободных денег. Если я вложу все свои деньги сюда, то мне не хватит на покупку товара в следующем месяце".
 
 "Хорошо. 100,000 юаней. Я дам вам 10% акций".
 
 10% акций? Разве не должно быть 8,3%? Фэн Ю давал ему больше акций. Так он его благодарил?
 
 "Менеджер Фэн, это слишком."
 
 "Ты заслужил это. Менеджер Сюй, после того, как мы с директором Сунь инвестировали в эту компанию, все ваши акции будут размыты до 4,1%. Но я знаю, какое значение имеют техники в этой компании. Поэтому я отдам всем вам 10% акций, и вы решите, как их развести".
 
 Сюй Лихуа и остальные не ожидали, что Фэн Юй даст им больше акций. Это помогло им почувствовать себя лучше.
 
 "Менеджер Фэн, вы действительно думаете, что мы добьёмся успеха?"
 
 "До тех пор, пока вы все верите в успех, я буду верить в вас! Я буду честен со всеми вами. Я купил эту компанию из-за всех вас! Это потому, что вы - группа горячонокровных молодых людей. Это для того, чтобы пейджерная индустрия нашей страны не была монополизирована иностранными компаниями".
 
 ……
 
 После ухода из Торгово-промышленного бюро компания Ningbo Bird была официально переименована в электронную компанию Aiwa. Все они вдруг поняли, что Фэн Юй был тем таинственным человеком, который купил японскую Айву! Фэн Юй будет юридическим представителем этой компании, а Сюй Лихуа останется генеральным директором. Директор Сунь был назначен заместителем генерального директора, а также финансовым директором.
 
 Директор Сунь спросил Фэн Юя из любопытства. Может ли эта компания действительно зарабатывать деньги, и могут ли эти люди преуспеть в развитии собственных пейджеров?
 
 Фэн Юй серьёзно посмотрел на директора Сунь: "Директор Сунь, я гарантировал, что через 5 лет Вы станете мультимиллионером!"
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  Экстраординарный гений Глава 408 - Прототип проигрывателя VCD


  

    
       В Пекине снова открывается школа. Фэн Ю смог снова насладиться своей блаженной школьной жизнью. После занятий он смог почитать и поиграть в баскетбол с одноклассниками. Это была расслабляющая жизнь.
 
 Это были уроки, как обычно, когда пейджер Фэн Юя начинает вибрировать. Он проглядывал, и это не указывало на какие-то срочные дела. Он подождал до окончания урока и пошел в туалет. Он вытащил недавно купленную Sony Z1 и набрал номер: "Алло? Я Фэн Ю".
 
 "Менеджер Фэн, прототип готов!" Цзян Ваньмэн закричал по телефону с воодушевлением.
 
 Прототип был разработан так рано? Углы губ Фэн Ю свернулись. Появилась еще одна дойная корова.
 
 "Вы уведомили менеджера Фу?"
 
 "Я позвонил ему. Он сказал, что приедет завтра со своими людьми. Когда ты приедешь?"
 
 "Может быть, завтра. Не могу дождаться, когда увижу прототип!"
 
 Вернувшись в класс, Фэн Юй попросил Тянь Лэя помочь ему подать заявление на 2-х дневной отпуск. Сегодня вечером ему нужно поехать в город Хэфэй. Самое раннее возвращение - завтра вечером. Тянь Лэй не спрашивал, зачем Фэн Юй туда едет. Он просто сказал ему оставить всё ему.
 
 После нескольких звонков во второй половине дня Фэн Юй знал, что во второй половине дня в 15:00 будет рейс в город Хэфэй. Таким образом, он пропустил дневные занятия и поехал прямо в аэропорт.
 
 Фэн Юй прибыл в город Хэфэй около 17.00. Когда он вышел из аэропорта, Цзян Ваньменг послал кого-то забрать его. Этот человек вёз с собой большой плакат, который ждал его в зале прилёта. Машина, которой он пользовался, была старым фургоном!
 
 Фэн Ю был доволен. Он знал, что Цзян Ваньменг не использовал свои деньги на роскошные вещи. Он использовал все средства на свои исследования. Это стоило того, чтобы отдать Цзян Ваньмэн акции.
 
 "Управляющий Фу прибыл?"
 
 "Менеджер Фу достигнет ночью. Ему нужен трансфер в аэропорту Чэнду Тяньфу".
 
 В эту эпоху не было прямых рейсов из Гонконга в Хэфэй. Утром между Шэньчжэнем и Хэфэй был только один рейс, и этот рейс все равно должен был сделать остановку в Шанхае.
 
 Той ночью Фэн Юй был в своем номере отеля. Но он не мог спать. VCD! Это был продукт, который произвел бы революцию в мире!
 
 Видеокассеты и лазерные диски будут заменены на VCD. По мере развития технологии сжатия, позже появятся Super VCD и DVD. Все это были продукты, которые могли бы монополизировать рынок.
 
 Но на этот раз Фэн Юй не только представит VCD Wind and Rain. Он представит бренд Aiwa VCD. Технологии, используемые обеими компаниями, будут несколько отличаться, и обе компании будут конкурентами. Это было сделано для того, чтобы не допустить судебного преследования компаний за монополизацию рынка.
 
 Если бы люди узнали, что бренд Wind and Rain и Aiwa принадлежат одному и тому же человеку, то Фэн Юй воспользовался бы этой технологией для работы с Lenovo. Он позволит компакт-дискам заменить все дискеты в компьютерах.
 
 Фэн Юй, наконец, связался с Lenovo, но результаты были разочаровывающими. Текущий Lenovo еще не был реструктурирован. Это был не пакет акций. Лю Чуанжи не имеет ни одной акции компании.
 
 Когда Фэн Юй пригласил Лю Чуанжи и его людей присоединиться к нему, ему было отказано. Это было связано с тем, что в компьютерном исследовательском центре им сказали, что компания может быть изменена на долю в компании.
 
 Когда компания должна была превратиться в акционерное общество, Лю Чуанжи и остальные сотрудники-первопроходцы получат часть акций. Лю Чуанжи, несомненно, останется генеральным директором компании, а вышестоящие руководители заявили, что Лю Чуанжи может даже стать председателем!
 
 Это был не выбор между тем, чтобы быть первым в деревне или вторым в Риме. Оба варианта были хорошими вариантами. При поддержке страны Лю Чуанжи почувствовал, что Lenovo будет лучшим в Китае и даже в мире. Несмотря на то, что Фэн Юй обещал инвестировать и дать ему акции, Фэн Юй все равно будет держаться за общий авторитет компании.
 
 Фэн Юй был очень разочарован, когда Лю Чуанжи отказался от него. Но он вспомнил, что после реструктуризации компании Lenovo, она продала часть своих акций другим компаниям, и эти компании были частными. Именно поэтому в будущем Lenovo стало известно как частное предприятие. Потому что государству принадлежало только 30% акций.
 
 Отказ Лю Чуанжи присоединиться к Фэн Юю и настояние остаться в "Леново" не помешали Фэн Юю получить долю в "Леново". Если Lenovo хочет быстро расти, необходимы были средства. В предыдущей жизни Фэн Юй Lenovo использовала стратегию реинвестирования своей прибыли для роста, и эта стратегия ограничила его рост.
 
 До 1996 года Lenovo накапливало достаточно средств, чтобы вступить в ценовую войну. Это было время, когда Lenovo стала компьютерной компанией номер один в Китае. Лишь спустя несколько лет они накопили достаточно средств, чтобы стать одной из немногих ведущих компьютерных компаний в мире.
 
 Если Фэн Юй не смог переманить Лю Чуанжи, то смог ли он остановить Фэн Юй от инвестирования в Lenovo? В следующем году появится 586 компьютеров, и развитие компьютеров будет расти более быстрыми темпами. Продукция иностранных компаний войдет в Китай.
 
 Фэн Юй не верит, что когда он захочет инвестировать в Lenovo в то время, они его отвергнут.
 
 Компьютерный исследовательский центр получил финансирование от правительства. Разве им не нужно больше средств для продолжения исследований?
 
 Когда в следующем году на рынок выйдет VCD, "Ветер и дождь" станет одной из супермощностей в бытовой электронике. Фэн Юй может обменяться своими акциями с Lenovo.
 
 Фэн Юй заснул поздно ночью. На следующее утро, когда он спустился вниз на завтрак, он увидел, что Фу Гуанчжэн завтракает. Он приехал поздно ночью и не разбудил Фэн Юя.
 
 После завтрака оба отправились в исследовательский центр. Цзян Ваньмэн ждал их.
 
 "Пожалуйста, взгляните на это. Это прототип VCD-плеера, который мы разработали!" Цзян Ваньмэн снял кусок красной ткани, показывая машину внизу.
 
 Она была около 20 см толщиной и 50 см длиной. Ширина была около 40 см. Она была намного больше, чем представлял себе Фэн Ю. Корпус был сделан из металла и кажется тяжелым".
 
 "Менеджер Цзян, насколько тяжел этот прототип?"
 
 "Около 13 КГ".
 
 13 КГ? Это было слишком тяжело. Видеокассета весит всего около 5 кг. Фэн Юй вспомнил, что проигрыватели VCD намного легче видеокассет.
 
 "Менеджер Цзян, можно ли сделать этот плеер меньше и легче?" Фэн Юй нахмурился и спросил.
 
 "Не должно быть никаких проблем. Это был всего лишь прототип. Многие компоненты могут быть заменены пластиком. Но стоимость увеличится". Цзян Ваньмэн ответил.
 
 "Повлияет ли это на качество?"
 
 "Это невозможно. Качество видео - самая важная технология этого плеера. Мы не можем пойти на компромисс в отношении качества. Это всего лишь прототип. Мы гарантировали, что в течение месяца снизим вес до 8 кг. Некоторые детали, например, кнопки, мы заменим на пластик. На качество это не повлияет".
 
 8KG все еще было приемлемо. В последующие годы ЖК-телевизор будет также весить от 15 до 20 кг. Кажется, что чем тяжелее был продукт, тем потребители будут думать, что он лучше по качеству. Если продукт был слишком легким, потребители могут подумать, что это была пустая коробка.
 
 "Хорошо. У вас есть VCD диски? Проиграйте. Я хочу посмотреть на качество изображения".
 
 Цзян Ваньмэн снял антенну с задней панели телевизора и подключил VCD-плеер. Он включил ее и вставил VCD в плеер. Он нажал несколько кнопок, и он начал играть.
 
 На телевизоре была показана церемония вручения новогодней награды. Функции ведущего были хорошо видны на телевизоре, а качество звука было кристально чистым.
 
 Когда была исполнена первая песня, Фэн Юй услышал голос Нан Ге. Он кивнул с одобрением.
 
 "Брат Фу, что ты думаешь?"
 
 Фу Гуанчжэн хлопала и кивала: "К счастью, я вложил деньги в эту компанию". Этот VCD наверняка заменит видеокассетные проигрыватели и возьмет мир штурмом!".
 
 Фу Гуанчжэн был очень рад. Он никогда не проигрывал, когда следовал за Фэн Ю!
 
 К счастью, он дружил с Фэн Ю!
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  Экстраординарный гений Глава 409 - Сони возмущена...


  

    
       Завод VCD все еще находится в стадии строительства и должен был быть завершен в прошлом году. Производство фабрики будет достигать 500,000 единиц в месяц.
 
 После успеха VCD Фэн Юй напомнил Фу Гуанчжэну о необходимости быстро подать заявку на патент. На этот раз они должны принять во внимание антимонопольное законодательство.
 
 Фэн Юй также сказал Фу Гуанчжэну, что "Ветер и дождь" и "Айва" будут работать вместе. Ветер и дождь дадут технологии VCD компании Aiwa. Бренд Aiwa также был силой, с которой не стоит считаться.
 
 Этот VCD был не только для кино. Он также может быть использован для революции караоке-индустрии. Aiwa была известным брендом в музыкальных плеерах. Это также увеличит продажи музыкальных VCD.
 
 В настоящее время Фу Гуанчжэн имеет права на песни нескольких звукозаписывающих компаний. Эти песни были не только на китайском, но и на английском, японском, французском и многих других языках.
 
 Фэн Юй рассказала им, что после завершения строительства фабрики они сначала изготовят диск VCD. Это произошло потому, что продажи VCD дисков будут в несколько раз больше, чем у плееров!
 
 Это была лучшая возможность. Когда будут выпущены плееры VCD, пиратских дисков не будет. Но когда на рынке начнут появляться пиратские VCD диски, оригинальные диски окажут значительное влияние.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя продажи пиратских VCD более чем в 10 раз превышали продажи оригинальных дисков. Китайское пиратство было одним из вершин в мире. Например, когда гонконгская певица выпускает музыкальный VCD, оригинальная версия может продаться тиражом более 100 000 экземпляров. Но на самом деле, более миллиона человек купили этот VCD. Люди слушали песни этого певца, но певец не заработал на них ни цента. Все деньги были заработаны пиратским бизнесменом!
 
 Но, без сомнения, появление VCD снова подстегнет звукозаписывающую индустрию. Музыкальные клипы позволили фанатам наблюдать за выступлением любимых певцов. Многие песни прославились благодаря своим музыкальным клипам.
 
 Фэн Юй пожелал, чтобы это произошло как можно скорее. Чем больше было снято клипов, тем больше людей будут покупать VCD плееры, и тем больше он будет зарабатывать!
 
 Обмен технологиями с Aiwa также означает, что Wind and Rain представит свой собственный Walkman или CD/.
 
 Хейтаро Накадзима следовал указаниям Фэн Юя о продолжении развития проигрывателей Walkman и CD. CD и VCD имеют некоторые общие технологии. После того, как эти две компании обменялись технологиями, обе компании извлекут большую пользу.
 
 На самом деле, Aiwa могла бы начать производство проигрывателей компакт-дисков уже сейчас. Но их технологии все еще отставали от Sony. Если бы Aiwa внедрила проигрыватели компакт-дисков на рынок сейчас, они не будут зарабатывать много прибыли, но также пострадают от потери репутации.
 
 Aiwa была сейчас лучшим производителем Walkman. Даже когда Sony использовала технологию BEE в своем Walkman и имела качественный звук, они были помечены как имитации.
 
 Sony чувствовала себя обманутой. У них была эта технология в течение долгого времени. Но они просто не внедряли ее. Норио Ога был разочарован. В конце концов, в прошлом он отвечал за Айву.
 
 Норио Ога был обманут Хейтаро Накадзимой. Если бы Норио Ога знал, что технология Аивы настолько развита, он бы никогда не продал акции Аивы. По шкале Сони, они все еще могли помочь Аиве с их долгами.
 
 После того, как Сони купил "Коламбия Пикчерз", они каждый год теряли деньги. Потери, которые они понесли, могли купить несколько акций "Айвы".
 
 Аива, несомненно, смогла бы вернуть свои долги Sony в этом году. После того, как Айва погасит их долги, у них не будет никаких отношений с Sony! Sony также не захочет, чтобы их бывший младший брат стал больше их.
 
 Но Сони очень не повезло. Они представили лучшего Уолкмена, но все равно проигрывали Аиве. Если так будет продолжаться, в этом году Aiwa обогнает Sony и станет мировым лидером в индустрии Walkman!
 
 Как Sony получили ярлык подражателя? Это всё из-за Фэн Ю. Фэн Юй потратил деньги, чтобы заставить СМИ западных стран писать статьи о том, как Sony копирует Айву. Он даже предоставил СМИ доказательства.
 
 Например, одна из последних моделей Sony обладала самыми передовыми технологиями, а также самым красивым дизайном. Аива сразу же указал на те области, например, цвета, технологии, в которых их копировала компания Sony.
 
 Sony чувствовала себя невиновной. Эти технологии были почти одинаковыми. Как может Walkman функционировать без магнитной головы? Цвета были самыми нелепыми. Сколько цветов было в этом мире? Аива беззастенчиво ввела почти все виды цветов. Неважно, какой цвет использует Sony, будет сходство.
 
 Сходство не значит подражание!
 
 Внешний дизайн также был бессмысленным. Все ходячие были прямоугольными. Нужно ли Sony выпускать круглые Walkman так же, как CD-проигрыватели? Если быть прямоугольной формы, имитирующей Aiwa, то все бренды Walkman в этом мире их копировали!
 
 Но несмотря ни на что, репутация Sony была подорвана. Даже продажи других их продуктов упали.
 
 Walkman повлиял на стоимость бренда Sony!
 
 В очередной раз Норио Ога получил выговор от председателя совета директоров. Но, к счастью для него, его соперник тоже не остался в стороне.
 
 Это произошло потому, что Nintendo разорвала их партнерство с Sony!
 
 Все это время Sony была в центре внимания индустрии видеоигр. По мере того как жизнь людей становилась лучше, они испытывали все больший стресс. Видеоигры были отличным способом снять стресс. Это будет стремиться индустрия.
 
 Sony хотела проникнуть в эту индустрию, но Nintendo внезапно отбросила ее в сторону. Это было похоже на то, как Сони относилась к Айве в прошлом.
 
 В конце концов, у Сони появилось ощущение, что его предали.
 
 Они вложили много рабочей силы, ресурсов и энергии в индустрию видеоигр. Но когда они, наконец, победили SEGA, их оттолкнуло в сторону Nintendo.
 
 Точно. Nintendo была лидером рынка видеоигр. Без Sony Nintendo останется компанией номер один в мире по производству видеоигр.
 
 Из-за этого инцидента Sony приняла критическое решение. Они разработают свою собственную игровую консоль. У них есть эта технология, и они, несомненно, вернут себе долю рынка.
 
 Но в это время Nintendo сделала объявление. Они будут сотрудничать с Aiwa, чтобы продолжить разработку игровой консоли!
 
 Sony сходила с ума. Как можно сравнить возможности Aiwa с ними? Nintendo решила прекратить работу с ними и выбрала Aiwa?
 
 Сони обнаружила, что именно по этой причине не было возможности вести переговоры с Nintendo. Их поддержала Аива!
 
 Почему Nintendo решила сотрудничать с Aiwa? Из-за Китая! Nintendo хотела выйти на китайский рынок. Китайский рынок был огромным благодаря населению. Их покупательная способность также быстро росла. Это увеличило бы их прибыль в будущем.
 
 Китайский бренд Aiwa означал "любить Китай", и сейчас он очень популярен в Китае. Он занимал более 90% доли рынка в индустрии Walkman.
 
 Кроме того, в Китае уже было много игровых приставок. Nintendo не могла выйти на китайский рынок. Им нужны каналы дистрибуции и связи Aiwa, чтобы открыть китайский рынок. Это было очень важно для Nintendo.
 
 Кроме того, у Aiwa были хорошие инженеры и диверсифицированные каналы сбыта. Aiwa могла бы компенсировать убытки, понесенные Nintendo за нарушение соглашения с компанией Sony.
 
 Аива вошла в индустрию видеоигр!
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  Экстраординарный гений Глава 410 - Учебная машина


  

    
       Фэн Юй давно наблюдал за индустрией видеоигр. Только посмотрите на Nintendo! Их годовая прибыль составляла несколько сотен миллионов долларов США! Сколько стоила игровая консоль? Она стоила всего около 100 долларов США, а продавалась за сотни и даже до тысяч.
 
 Фэн Юй провел свое исследование. В настоящее время в Китае существуют только маленькие и простые игровые приставки. Одна консоль стоила всего 800 юаней. По сравнению с приставками Nintendo, которые стоили более 1000 юаней, она была очень дешевой.
 
 Это также было связано с Маленьким Тирантом. Игровые консоли, которые они представили, были очень дешевыми и были совместимы с игровыми картриджами Nintendo. В местах, где продавались игровые картриджи, было много пиратских картриджей. Это также было одной из причин, по которой Nintendo не могла закрепиться в Китае. Несмотря на то, что они снизили цены на свои игры, они не смогли проникнуть на рынок.
 
 В то время их приставки нельзя было экспортировать в Китай!
 
 В настоящее время игровая консоль Little Tyrant является лидером рынка в Китае и занимает более 60% доли рынка. Ни одна другая компания в Китае не могла бросить им вызов.
 
 Little Tyrant использовала низкие цены для привлечения потребителей. Но одна консоль все еще стоила более 100 юаней. Фэн Юй вспомнил, что в прошлой жизни цены на игровые консоли упадут до всего лишь 40 юаней. Если не учитывать прибыль дистрибьютора и транспортные расходы, то стоимость одной консоли составляла менее 30 юаней.
 
 Маленький тиран полагался на свою рекламу на CCTV и везучий розыгрыш увеличил их популярность. Но если бы Aiwa или бренд Wind and Rain внедрили игровые приставки, потребители наверняка выбрали бы их вместо The Little Tyrant из-за их брендинга.
 
 Проблема, с которой столкнулась компания Aiwa или бренд Wind and Rain, если бы им предстояло представить игровые приставки, заключалась в том, что их цены не могут быть ниже, чем у The Little Tyrant. Оба бренда позиционировали себя как элитные бренды, и даже когда их продукция имела сходные функции с другими брендами, цены на нее были выше. Если бы они внедрили игровую консоль, которая стоит всего несколько десятков юаней, у потребителей сложилось бы впечатление, что это продукт низкого класса. Это также повлияет на продажи Walkman или даже Super фанатов.
 
 Но у Фэн Юя нет способа обойти эту проблему? Какой самый прибыльный продукт продавался Маленьким Тираном в его предыдущей жизни? Приставка для видеоигр? Нет. Это была учебная машина The Little Tyrant!
 
 Что такое учебная машина? Это была маленькая машина с клавиатурой и выглядела как 486 компьютер. На ней можно было изучать простой язык программирования, печатать, языки и даже иностранные языки. Все, что ему было нужно, это правильные картриджи.
 
 Маленький тиран ввел этот тип учебной машины потому, что Китай разрешил импорт игровой консоли. Nintendo вышла на китайский рынок, а игровые консоли Little Tyrant были лишь имитацией Nintendo. Nintendo обладала патентами, а игра The Little Tyrant нарушила их авторские права. Даже их реклама в системе видеонаблюдения считалась незаконной!
 
 Продукция Nintendo не продавалась в Китае, потому что в то время в Китае были запрещены все игровые консоли. За исключением некоторых, которые были привезены обратно в Китай, большая часть продукции Nintendo, которая продавалась в Китае, была контрабандным товаром!
 
 Политика Китая дала возможность маленькому тирану расти. Конечно, в Китае были и другие фабрики, которые делали то же самое. Но именно The Little Tyrant успешно стал лидером китайского рынка!
 
 The Little Tyrant не знает, что они подражали Nintendo и нарушили авторские права? Конечно, они знали об этом! Но в эту эпоху Китай не заботится о патентах и авторских правах. Лишь немногие компании, такие как Tai Hua Trading, подавали заявки на патенты на свою продукцию.
 
 В любом случае, все это делали, и правительство тоже не предпринимало против них никаких действий. Nintendo также не смогла подать на них в суд. Они могли использовать эту возможность для роста. В начале прошлого года у Маленького тирана все еще были долги в размере 2 миллионов юаней.
 
 Но в этом году у The Little Tyrant было более 10 миллионов юаней активов, и он все еще стремительно рос!
 
 Рост Маленького Тирана сейчас подходит к концу. Aiwa и Nintendo совместно разработают новый продукт, и это будет учебная машина, которую The Little Tyrant выпустил в предыдущей жизни Фэн Юя.
 
 Эту идею будет использовать Feng Yu, и она будет называться Aiwa Learning Machine. Она будет продаваться только на китайском рынке. Это было предложено Аивой, так как продукция Аивы была популярна в Китае. Aiwa получит 70% прибыли, а Nintendo - только 30%.
 
 Единственной целью Nintendo было проникновение на китайский рынок. Таким образом, единственным условием для них было бесплатное использование каналов продаж Aiwa в Китае. Они твердо верили, что их продукция быстро закрепится в Китае и захватит рынок. Их не волновало это обучающее оборудование, так как прибыль была слишком незначительной. Это не соответствовало стилю работы Nintendo.
 
 Гордая компания Nintendo думала, что сможет занять лидирующие позиции в мировой индустрии видеоигр. Они даже превзошли SEGA. Кто еще мог бросить им вызов?
 
 Китайский рынок был огромным. Они твердо верят, что он будет таким же, каким они проникли на рынки США и Европы и контролировали их. Их продукция победит всех конкурентов!
 
 У Фэн Ю и Nintendo были разные взгляды. Игры были самым большим активом индустрии видеоигр. Nintendo считает, что игры, которые они разработали, будут продолжать контролировать индустрию, но они никогда не ожидают, что в будущем их заменят компьютерные игры. Консоли постепенно заменялись компьютерами.
 
 Какими бы сложными и передовыми ни были технологии Nintendo, продажи их консолей будут падать. Это произойдет всего через несколько лет.
 
 Сотрудничество Aiwa и Nintendo развивалось очень быстро. Через месяц будет готов прототип учебной машины, а к июлю она будет выпущена в больших объемах для китайского рынка/.
 
 Чтобы привлечь Nintendo к сотрудничеству с Аивой, Фэн Юй обратился за помощью к Мастеру Лу, который разрешил импортировать игровую консоль в Китай. Фэн Юй знал, что даже если Китай позволит иностранным компаниям импортировать свои игровые приставки в Китай, они не будут продавать их.
 
 Маленький Тиран и другая недорогая игровая консоль уже контролировали рынок. Даже учебная машина Aiwa, цена которой была схожа с ценами на консоли Nintendo, будет продаваться лучше, чем эти иностранные игровые консоли.
 
 Такие же цены, как и у Aiwa's Learning Machine, будут стимулировать обучение, и в то же время можно будет получать удовольствие. Видеоигровые консоли можно будет использовать только для игр. Как вы думаете, кого родители будут покупать для своих детей? Какие родители не хотят, чтобы их дети хорошо учились? Кто из родителей захочет, чтобы их дети играли в видеоигры каждый день? Только само название увеличит продажи!
 
 Если компания Nintendo продемонстрировала лучшие результаты, чем ожидала Feng Yu, то Feng Yu начнет новое движение в поддержку китайских товаров. Если это может создать проблемы для Sony, то это будет то же самое и для Nintendo.
 
 Фэн Юй должен был принять меры предосторожности по отношению к иностранным компаниям, а также к отечественным компаниям. Маленький тиран представит свою учебную машину в конце этого года. Но Feng Yu не даст им этого шанса. У него все еще есть трюк в рукаве!
 
 "Отлично, менеджер Фэн. Я знаю, что делать. Я зарегистрирую эту марку".
 
 Повесив трубку, У Чжиган сразу же отправился в Торгово-промышленное бюро, чтобы зарегистрировать "Учебную машину" в качестве товарного знака. Это означает, что никакая другая продукция не может быть названа "Учебной Машиной" в будущем. Это будет торговая марка. Бренд, который принадлежал Aiwa!
 
 Повесив трубку, Фэн Юй улыбнулся. Без Учебной Машины он хочет посмотреть, как Маленький Тиран будет соревноваться с ним. Маленький Тиран скоро должен пойти ему навстречу...........
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  Экстраординарный гений Глава 411 - Почему он хочет продавать лекарства?


  

    
       "Менеджер Фэн, мои исследования и разработки мультивитаминных таблеток почти завершены. Теперь мы можем объединить несколько витаминов в маленькую таблетку". Профессор Чжао показал свой образец Фэн Ю.
 
 Фэн Юй был безмолвным. Это была огромная таблетка. Ты правда хочешь, чтобы люди ели такие большие витаминные таблетки?
 
 "Сколько витаминов в этой таблетке и каково содержание каждого витамина?"
 
 "На каждый витамин приходится около 20 витаминов и около 2 граммов".
 
 "Тогда, профессор Чжао, вы знаете, сколько витаминов нужно одному человеку каждый день?" Фэн Ю терпеливо спросил. Эта таблетка была больше 40 граммов. Неудивительно, что она такая большая!
 
 Кто бы мог съесть такую огромную скрижаль каждый день? Все равно нужно было бы жевать, прежде чем проглотить таблетку. Витаминные таблетки нужно глотать, а не жевать!
 
 Профессор Чжао сразу понял. В этой таблетке витаминов было больше недели. Фэн Юй сказал, что ему нужны биологически активные добавки, а не лекарства. Эта таблетка должна быть полезной для организма, когда ее принимают, но человек не умрет от того, что не принял эту таблетку. Профессор Чжао сделал эту таблетку как лекарство.
 
 "Мы можем разрезать эту таблетку на таблетки поменьше". Одну таблетку можно сделать на 5 граммов. Этого будет достаточно для ежедневного приема витаминов одним человеком".
 
 "Хочешь сказать, что люди не едят другую пищу? В еде, которую они едят, нет витаминов? Сделайте это в таблетках по 1-2 грамма. Кроме того, она должна легко усваиваться организмом. Содержание витаминов должно соответствовать тому, сколько человек может впитать. Нельзя иметь одно и то же количество для каждого вида витаминов!".
 
 Фэн Юй вздохнул. Этот профессор Чжао был слишком одноруким. Если он превратил эти пищевые добавки в медицину, сколько они могут продаваться? Если бы они были проданы как биологически активные добавки, цены были бы в несколько раз выше!
 
 Самое главное, это позволит потребителям думать, что маленькой таблетки в день будет достаточно для их ежедневного потребления витаминов. Они будут верить, что эта биологически активная добавка для здоровья будет стоить того.
 
 Такое мышление позволит потребителям принять более высокие цены.
 
 "Это не должно быть проблемой. Дайте мне одну неделю, чтобы изменить это. Менеджер Фэн, есть ли рынок для этого продукта?"
 
 "Конечно. Это огромный рынок. Вы внесли значительный вклад в развитие страны. Я дам вам средства, которые вам были нужны!" Фэн Юй серьёзно сказал.
 
 Вахаха....... Было так просто разработать вид добавки для здоровья. Фэн Юй решил оценить эту поливитаминную таблетку в 5 раз дороже. Хммм.................... Я все еще считаю, что мне можно доверять. По крайней мере, я не оценивал эти таблетки в сто раз дороже, чем та компания "Золотой партнер"!
 
 Это был всего лишь 1 миллион юаней исследовательских фондов. Это было не много. Только одна эта поливитаминная таблетка принесла бы миллионы прибыли каждый год. Доход был бы в несколько раз больше, чем он инвестировал. Как мог Фэн Юй быть недоволен этим?
 
 Это была не единственная биологически активная добавка, которая была успешно разработана. Также были разработаны жидкие добавки для здоровья на основе глюконата цинка и глюконата кальция. На самом деле, разработка этих жидких пищевых добавок прошла без особых усилий. Однако никто этого не делал, потому что китайцы не были заинтересованы в потреблении цинка и кальция.
 
 С самого раннего цинка и кальция добавок, китайская индустрия добавок здоровья будет развивать больше продуктов, как все-в-одном здоровья добавок, которые содержали железо, кальций, цинк и т.д. Существовали также все виды витаминных таблеток, которые утверждали, чтобы помочь людям увеличить их кровь, улучшить их сон и все виды заболеваний. Среди этих пищевых добавок, некоторые из них были для повышения мужской жизненной силы.
 
 Этот тип понятий начался с фармацевтических компаний за рубежом. Именно они в первую очередь производили биологически активные добавки к здоровью. Но иностранцы редко нуждались в пищевых добавках с кальцием, и таблетки кальция были введены в качестве лекарства в первую очередь.
 
 Но фармацевтические компании видели, что эти таблетки кальция продавались не так хорошо, как лекарства. Вскоре они открыли китайский рынок. По мере того, как уровень жизни китайцев улучшался, они стали следить за своим здоровьем. Компании придумали, как внедрить свои таблетки кальция в Китае. Это было для того, чтобы продавать эти таблетки как добавки для здоровья.
 
 Вот почему кальций пищевых добавок появился в Китае первым, прежде чем другие компании начали вводить различные виды добавок для здоровья!
 
 В будущем, некоторые иностранцы шутили о том, что все китайцы страдают от недостатка кальция. Кальций мог поступать в организм через здоровую диету, а витамины, которые вырабатывались бы в организме, находясь под солнцем, могли бы продаваться в Китае как биологически активные добавки к здоровью.
 
 Эти фармацевтические компании использовали китайское мышление о желании долголетия и желании лучшего для своих детей, чтобы продавать свои таблетки кальция. Они продавали свои таблетки, как некоторые добавки, которые могут предотвратить остеопороз, а также помочь детям вырасти выше.
 
 Из-за этой простой тактики маркетинга, Китай стал самым высоким в мире потребление кальция пищевых добавок здоровья в будущем!
 
 Эти компании говорили правду? Может быть, в какой-то степени. Таблетки кальция не были настолько полезны для профилактики остеопороза у пожилых людей. Было много причин остеопороза. Неважно, сколько таблеток кальция вы принимаете и насколько хорошо ваш организм может его усваивать, было бы бесполезно, если бы вы не обратились за правильным медицинским лечением. Также было много причин, которые могли повлиять на рост ребенка. Кальций был только одной из многих причин.
 
 Вместо того, чтобы позволить этим иностранным компаниям заработать эти деньги, Фэн Юй хотел бы заработать эту сумму сам.
 
 Однако Фэн Юй нуждался в фармацевтической фабрике, прежде чем он смог бы производить эти таблетки! Фэн Юй вспомнил о развитии фармацевтической фабрики в городе Бин. Она стала успешной благодаря жидким лечебным добавкам глюконата цинка и глюконата кальция.
 
 На пике их продаж было вдвое больше, чем у всех остальных компаний!
 
 В будущем некоторые состоятельные бизнесмены занялись фармацевтическим бизнесом. Большинство их компаний состояли в совместных партнерствах с иностранными компаниями. Иностранцы делали состояние на этой индустрии.
 
 Но в этой жизни такого сценария никогда не будет. Фармацевтическая промышленность Китая начнет тенденцию добавок для здоровья. Первой компанией, которая вошла в эту тенденцию, стала фармацевтическая фабрика Бинг-Сити!
 
 ……
 
 "Что ты сказал? Ты хочешь инвестировать в фармацевтическую фабрику в Бинг-Сити?" Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя удивлённо. Он не понимает, почему Фэн Юй хотел продавать лекарства, когда все остальные его дела шли так хорошо.
 
 Чжан Руйцян приехал в Пекин, чтобы рассказать высшему руководству о том, как фермеры возвращают пахотные земли. Правительство выдаст фермерам компенсацию. Отправив фермеров на фермы за границу, Китай также получит от этого выгоду. Это также напомнило правительству, что в Китае много фермеров и недостаточно полей. Это был отличный способ решить эту проблему!
 
 Чжан Жуйцян был включен в эти два проекта, и он также упустил свой шанс войти в министерства. Когда он предсказывал распад Советского Союза, вышестоящие лица возлагали на него большие надежды. Но как руководитель этих проектов, Чжан Руйцян мог быть немедленно переведен в министерства. Таким образом, секретарь партии города Бин должен был быть переведен в министерство иностранных дел. Там он был назначен человеком под номером 3. Несмотря на то, что он оставался на том же месте, сейчас его авторитет выше, чем когда он был в Бин-Сити!
 
 Мэр должен был занять должность партийного секретаря, а должность мэра была вакантна. Бинг-Сити считался субпровинциальным городом, и мэр должен был помогать мэру провинции. Мэр города Бинг также будет заместителем мэра области. Многие наблюдали за этой должностью. Это было повышение.
 
 Но мэр провинции Лонгцзян хотел, чтобы Чжан Руйцян занял пост мэра города Бин. Хотя Чжан Руйцян быстро поднялся по служебной лестнице, ему уже за 40. Он был одним из молодых чиновников, на которых смотрели вышестоящие. Кроме того, Чжан Руйцян совершил несколько подвигов, и он заслужил это повышение.
 
 В конце концов, Чжан Руйцян победил всех своих соперников и получил должность мэра города Бин. Он приехал в Пекин на повышение, когда ему позвонил Фэн Юй. Он думал, что у Фэн Юя есть для него хорошая сделка, и он специально выделил время, чтобы встретиться с Фэн Юем.
 
 Но Чжан Руйцян никогда не ожидал, что Фэн Юй захочет продавать лекарства сейчас. 
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  Экстраординарный гений Глава 414 - Говорить с фактами!


  

    
       Эта встреча была очень странной. Никто не хочет ничего говорить первым. У Чжана Руйцяна не было выбора, кроме как выкрикивать имена. Первым человеком был тот, кого он устроил.
 
 Это был новый заместитель мэра Бинг-Сити. Он также был заместителем мэра с самым низким рейтингом. Но его мнение перевешивает большинство остальных, как и в прошлом месяце, он все еще был личным секретарем мэра провинции!
 
 "Меня только что перевели в Бинг-Сити, но я знаком с этим городом. В настоящее время по всей стране идет реструктуризация государственных предприятий. Наш город Бин является одним из предшественников в Китае, и высшие руководители были довольны результатами нашей реструктуризации за последние несколько лет. Кто руководил этой реструктуризацией? Это мэр Чжан. Среди всех нас здесь нет никого более опытного, чем он, когда речь заходит о реструктуризации. Я внимательно прочитал информацию. Я не уверен, что остальные заметили хоть что-то. Большинство фармацевтических заводов производят одни и те же лекарства. Это значит, что мы конкурируем между собой. Кроме того, ресурсы и энергия слишком диверсифицированы, и это не хорошо, если мы будем конкурировать с фармацевтическими компаниями из других провинций. Если мы сможем объединить все эти заводы и компании в корпорацию, мы сможем объединить наши ресурсы и повысить нашу конкурентоспособность. Вот почему я поддерживаю предложение мэра Чжана!"
 
 Те, кто хотел возразить против этого предложения, начинают колебаться. Это была секретарша провинции номер 1. Соответствуют ли его взгляды провинциальному номеру? Если провинция №1 поддержит это предложение, а они возражают, то они пойдут против него. Будут ли для них еще проводиться промо-акции? Их переведут на задний план, как заместителя мэра Сюй?
 
 После этого остальные депутаты начали высказывать свои мнения. Они не сказали, что поддерживают или отвергают это предложение. Они также выразили свою озабоченность. Все они чувствовали, что это слияние - хорошая вещь, но оно не могло быть осуществлено. Это следует отложить на более поздний срок.
 
 Когда настала очередь исполнительного заместителя мэра говорить, он категорически возражал против этого предложения.
 
 "Под нашим управлением Фармацевтического управления находится 31 фабрика, которая не реструктурирована". Если мы добавим в эти реструктурированные фабрики, то будет 43 фабрики. Сколько усилий потребуется, если мы объединим все эти компании в корпорацию? Если мы будем продолжать это предложение, то это будет основным направлением деятельности городского правительства. Может быть, одного месяца недостаточно даже тогда, когда все мы здесь сосредоточим все свои усилия на этом слиянии! Кроме того, некоторые физические лица и иностранные инвесторы имеют акции некоторых из этих заводов. Как мы будем осуществлять это слияние?"
 
 Исполнительный заместитель мэра был доволен, когда заметил, что все его внимательно слушают. Он был обработан провинциальным номером 2. У него были очень разные взгляды от Чжана Руйцяна. По его мнению, именно эти убыточные фабрики должны быть реструктурированы. Те, у кого дела идут хорошо, должны продолжать. Если это предложение окажется неудачным, то это коснется и тех заводов, которые работали хорошо. Были прецеденты, когда это происходило.
 
 "Даже если бы мы объединили все эти заводы и процесс реструктуризации протекал гладко, но как насчет денег? После слияния нам придется объединить ресурсы, и мы должны будем отпустить эти токсичные активы. Некоторых людей придется отпустить, а некоторые заводы придется закрыть. Город должен иметь средства для решения этих вопросов. Это будет не маленькая сумма. Это будет как минимум 10 миллионов. Основываясь на предоставленной информации, мы все еще собираемся расширяться. Это тоже будет не маленькая фигура. Если город будет финансировать это, то что будет с другими проектами? Просто строительство городской застройки требует много средств. Где городское правительство получит деньги?"
 
 "Вот почему я думаю, что это не может быть реализовано". Руководители этих заводов должны придумать, как сделать так, чтобы их заводы сами приносили прибыль. Они не могут постоянно зависеть от правительства. Так как именно они находятся в таком положении, то они должны взять на себя ответственность!"
 
 После того, как исполнительный заместитель мэра закончил разговор, он выпил свой чай, прежде чем обратиться к Чжан Руйцян. Он хочет посмотреть, как Чжан Руйцян отвечает на его вопросы".
 
 Чжан Руйцян кивнул: "Заместитель мэра Ли закончил. Представитель Министерства здравоохранения, сообщите нам свою точку зрения".
 
 Представитель Министерства здравоохранения некоторое время подумал и сказал: "Мы не возражаем против этого предложения, но за этим следит Управление фармацевтики". Мы можем только помочь им".
 
 Очевидно, что это предложение перекладывает ответственность на других. Но другие не могли ничего сказать. Эти фабрики действительно были зарегистрированы в Управлении фармацевтики.
 
 Начальник отдела фармацевтического управления Цянь увидел, как Чжан Руйцян посмотрел на него и начал высказывать свои мысли: "Я очень хорошо знаком с этими фабриками". Я также изучал фармацевтические фабрики в других провинциях. Многие из этих провинций объединили эти небольшие фабрики, создав более мощную компанию, которая могла бы конкурировать с остальными крупными игроками. Если мы хотим выйти из провинции Лонгцзян, то слияние будет нашим единственным вариантом. Что касается тех заводов, где были другие акционеры, то мы можем с ними вести переговоры. Они могут конвертировать свои акции в акции новой компании, или мы можем купить за их акции".
 
 "Смешно! Откуда у тебя деньги?" Исполнительный заместитель мэра ответил.
 
 "Мы можем искать инвесторов. Городскому правительству не нужно придумывать ни цента". Шеф Цянь ответил. Мэр говорил с ним перед этой встречей, и, конечно, он решит поддержать мэра. Мэр обещал ему, что после реструктуризации он станет председателем этой новой корпорации!
 
 "Найти инвесторов"? Прямо как в "Машиностроительной компании"? Отдать государственные активы этим бизнесменам?" Исполнительный заместитель мэра с сарказмом ответил.
 
 В данный момент все понимают, почему У Чжиган присутствовал на этой встрече. Инвестором должен быть Тай Хуа Трейдинг!
 
 У Чжиган внезапно сказал: "Заместитель мэра Ли, я не согласен с тем, что вы сказали! Что вы имеете в виду, отдавая государственные активы бизнесменам?"
 
 "Разве это не правда? Машиностроительная компания была инвестирована Вашей компанией в развитие. Но сейчас, сколько акций есть у города в этой компании? Кто владеет мажоритарными акциями?"
 
 "Заместитель мэра Ли, у меня тут набор данных". Я представляю своего босса, чтобы показать вам всем эти фигуры. До реструктуризации машиностроительного предприятия его лучшая годовая прибыль составляла менее 6 миллионов юаней. Налоги, которые она платила, никогда не превышали 1 млн. юаней, а стоимость машинного предприятия составляла всего около 30 млн. юаней. Теперь город владеет 28% акций Машиностроительной компании, а стоимость этих акций составляет более 300 миллионов юаней! В прошлом году прибыль Машиностроительной компании составила более 100 миллионов. На основании акций город получит более 30 миллионов юаней прибыли. Кроме того, налоги, уплаченные Машиностроительной компанией, составили более 17 миллионов. Вы все еще сомневаетесь в том, что город от этого выиграл или проиграл?" У Чжиган ответил.
 
 Этому же Фэн Ю научил его и по телефону. Это называлось говорить фактами!
 
 Раскрытие всех этих цифр было сделано для того, чтобы эти люди не подумали, что Фэн Юй воспользовался городом. Если бы не Фэн Юй, даже когда Машиностроительная компания росла, в лучшем случае, Машиностроительная компания оценивалась бы всего в 50 миллионов юаней. Сколько будет стоить прибыль и сколько налогов заплатит эта компания? Скорее всего, Машиностроительная компания понесет убытки.
 
 Несмотря на то, что город не владеет большинством акций, он зарабатывал больше, чем в предыдущие годы. Это также послужило причиной того, что вышестоящие считали, что эта реструктуризация была успешной.
 
 "Это Машиностроительная компания". Фармацевтические компании - это не одно и то же. Можете ли вы гарантировать, что после реструктуризации эта корпорация получит столько прибыли?" Заместитель мэра Ли спорил.
 
 У Чжиган посмотрел на всех и громко сказал: "Наш босс сказал, что у него получится!"
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  Экстраординарный гений Глава 415 - Формулы бесполезны?


  

    
       Заявление У Чжигана заставило комнату замолчать. Все пялились на У Чжигана, но он не отступает.
 
 "Хм! Это то, что вы утверждали. Что, если ты не сможешь выполнить свое обещание?" Заместитель мэра Ли чихнул.
 
 "До тех пор, пока все вы не будете вмешиваться в операции, это, безусловно, будет возможно". Через год прибыль фармацевтической корпорации Бинг-Сити достигнет 100 миллионов юаней! Если мы не добьемся этого, то компания "Тай Хуа Трейдинг" пожертвует городу 10 миллионов юаней". У Чжиган с гордостью сказал.
 
 Остальные лидеры были шокированы. Откуда у Тай Хуа Трейдинг эта уверенность? Прибыль этих компаний сейчас меньше 10 миллионов. После слияния этих компаний прибыль может достигнуть 100 миллионов юаней? Это была шутка?
 
 Но это заявление также отразило богатство торговли Тай Хуа. В прошлом году компания "Тай Хуа Трейдинг" пообещала передать в дар городу 10 зданий школ, строительство которых будет завершено этим летом. Они помогли городу справиться с нехваткой средств, а также снесли некоторые старые и опасные здания.
 
 Остальные лидеры считали, что это хорошая сделка. Выиграешь или проиграешь, город все равно выиграет. Если город выиграет, компания "Тай Хуа Трейдинг" пожертвует денежной суммой. Если город терпит неудачу, это означает, что после слияния фармацевтическая корпорация действительно может принести городу много прибыли.
 
 Чжан Руйцян также был удивлен. У Чжиган осмеливается сделать такое смелое заявление, должны быть инструкции от Фэн Юя. Но Фэн Ю не говорил ему об этом. Это было хорошо, и у него не было причин отказываться.
 
 "Теперь у всех есть другие мнения?" Чжан Руйкян посмотрел на всех присутствующих на встрече, и остановил свой взгляд на заместителя мэра Ли. В Китае никогда не удавалось найти такую привлекательную сделку. Если вы все еще собираетесь выступать против, то должны быть проблемы с вашим отношением. Не вините меня за то, что я вас наказал!
 
 "Мы собираемся создать команду для этого слияния? Я хочу быть частью этой команды". Заместитель мэра Ли твердо сказал.
 
 Если я узнаю, что что-то происходит между Вами и Тай Хуа Трейдинг, это будет Ваш последний день в качестве мэра!
 
 "Я буду лидером этой команды". Заместитель мэра Ли будет заместителем мэра. Заместитель мэра Лю, вы будете третьим ответственным. Остальные будут членами команды. Первое, что мы должны сделать сейчас, это рассчитать общую стоимость этих компаний. Поскольку у нас будут инвесторы, я нанял экспертов по оценке из провинции, чтобы они оценили активы. Отчет об оценке должен быть готов в течение недели. Сегодняшнее собрание закончится на этом. Вольно!"
 
 У Чжиган вернулся в компанию и вызвал Фэн Юя. Через некоторое время Фэн Юй ответил на звонок, и У Чжиган доложил Фэн Юю о том, что случилось на встрече. Все пошло по плану, и когда У Чжиган использовал убийственный ход "пожертвование", никто больше не возражал против этого.
 
 Многие люди скептически относились к утверждению компании "Тай Хуа трейдинг" об увеличении прибыли до 100 миллионов юаней! Менеджер Фэн никогда не делал никаких потерь во всех своих делах. Оценка рынка менеджером Фэн всегда была консервативной и никогда не преувеличивала цифры.
 
 Менеджер Фэн сказал, что через год прибыль фармацевтической фабрики достигнет 100 миллионов юаней, и он верил, что это обязательно сбудется!
 
 Процесс оценки был быстрым. За 5 дней она была завершена. Общая стоимость 43 компаний составляла 287 640 000 юаней. Некоторые другие активы принадлежат частным лицам и некоторым другим компаниям. Она составила 11 270 000 юаней.
 
 Фэн Юй подал заявление об отпуске из университета и вернулся в город Бин. Фу Гуанчжэн также привез свою команду в город Бин. Они были более профессиональны, чем Фэн Ю, когда речь заходила об оценке активов.
 
 Фэн Юй считал, что он также должен сформировать инвестиционную команду. Он не всегда может просить других о помощи или делать все сам.
 
 Похоже, пришло время набирать новых выпускников, которые также являются экспертами по инвестициям из Университета Хуакин!
 
 Команда Фу Гуанчжэна была очень профессиональной и использовала несколько методов для подтверждения отчета об оценке. Фэн Юй был очень доволен их результатами. С докладом об оценке проблем не возникло. Хотя некоторые из зданий ценились выше, это были старые здания с исторической ценностью. Оценить стоимость этих зданий было нелегко. Но в целом, этот отчет можно использовать.
 
 Чжан Руйцян не попросил своих людей поиграть в трюки в репортаже? Фэн Ю не привык к этому. Чжан Руйцян изменился?
 
 Общий объем активов был менее 300 миллионов, и если бы Фэн Юй хотел 49% акций, ему пришлось бы заплатить не менее 145 миллионов юаней. Фу Гуанчжэн не хочет инвестировать в эту фармацевтическую корпорацию. Он был здесь только для того, чтобы помочь Фэн Ю.
 
 Фу Гуанчжэн спросил Фэн Юя, получил ли он уникальные формулы. Но когда Фэн Юй рассказал ему о своих формулах, Фу Гуанчжэн был разочарован. Эти формулы могут заполнить пробелы в фармацевтической промышленности Китая?
 
 Ты хочешь заработать на этих формулах? Если бы у Фэн Юя были формулы лекарств, которые могли бы излечить какое-то редкое заболевание, Фу Гуанчжэн наверняка захотел бы вложить деньги. Но его не интересовали эти биологически активные добавки.
 
 Фу Гуанчжэн был очень занят. Большая часть работы была у Фэн Ю. По сути, именно Фу Гуанчжэн и его команда руководили этим бизнесом. Только этих филиалов было достаточно, чтобы он был занят. Но Фу Гуанчжэн все еще был доволен этой договоренностью. У него был большой авторитет, и это показало, что Фэн Юй ему очень доверял. Конечно, это было еще и потому, что главами финансового отдела были все люди Фэн Юя.
 
 Фэн Юй смеялся в своем сердце, когда знал, что Фу Гуанчжэн не хочет инвестировать. Фу Гуанчжэн не получил бы долю от огромной прибыли.
 
 Фэн Юй попросил людей Фу Гуанчжэна помочь ему оценить его медицинские формулы. Он хочет знать, сколько это стоило. Формулы могут быть использованы в качестве его столицы. Он потратил много денег на развитие профессоров Пекинского университета.
 
 Люди Фу Гуанчжэна смотрели на Фэн Ю, а затем на Фу Гуанчжэна неловко.
 
 "Просто скажите нам, что вы хотели сказать. Мы здесь, чтобы помочь менеджеру Фэн". Фу Гуанчжэн посмотрел вниз на чашку.
 
 "Менеджер Фэн, нам жаль говорить, что эти несколько медицинских формул сложно оценить. Это не для лечения. Вот почему стоимость каждой формулы....... Почему бы нам не написать отчет об оценке, в котором будет указано, что каждая формула стоит 100 000 юаней?"
 
 Чёрт. Что ты сказал? Я потратил от нескольких сотен тысяч до более 1 миллиона юаней на эти формулы. Гонорар этих профессоров за исследования был невероятно высоким, а их минимальные запросы исчислялись миллионами!
 
 Я потратил почти 10 миллионов юаней на эти формулы, а вы говорите, что они даже не стоят 1 миллион? Судя по вашим лицам, все вы, кажется, идете на большой риск, чтобы дать "высокую" оценку этим формулам!
 
 Это все были драгоценные формулы! Кучка невежественных людей! Неудивительно, что Фу Гуанчжэн не хочет инвестировать. Они думали, что эти формулы ничего не стоят!
 
 "Все вы думаете, что эти формулы ничего не стоят? Позвольте мне сказать всем вам, что вы ошибаетесь. Напишите в отчёте, что каждая из этих формул стоит 1 миллион долларов США!"
 
 Все они смотрели на Фэн Ю в шоке. Ты с ума сошел? Вы хотите, чтобы мы утверждали, что эти формулы стоят по 1 миллиону долларов каждая? Может быть, Фэн Юй заключил несколько сделок с лидерами Бин Сити? 
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  Экстраординарный гений Глава 416 - Эти медицинские формулы ценны!


  

    
       Было всего 5 медицинских формул, и Фэн Юй хотел, чтобы эти формулы стоили 5 миллионов долларов. Исходя из обменного курса 1: 5,5, каждая формула стоила около 5,5 млн. юаней! Но Фу Гуанчжэн и его люди чувствовали, что они стоят не более 500 000 юаней!
 
 Фу Гуанчжэн увидел, что Фэн Юй очень серьезен, и спросил своих людей: "Будут ли проблемы?"
 
 "Если бы другая сторона на этом настаивала, менеджер Фенг мог бы столкнуться с некоторыми проблемами". У нас не будет никаких проблем". Все они были сотрудниками семьи Фу, и они не делают оценочных отчетов для других компаний. Кроме того, это был Бинг-Сити, и это не повлияет на их репутацию в Гонконге.
 
 "Я не боюсь этих проблем, и сумма, о которой я говорил, абсолютно разумна!"
 
 Несмотря на то, что на эти исследования было выделено менее 1 миллиона, Фэн Юй выделил дополнительные средства на другие исследования этих профессоров. Это были и его деньги. Конечно, он должен найти способы их вернуть.
 
 Когда группа по реструктуризации Управления фармацевтики увидела отчет об оценке медицинских формул Фэн Юя, они подумали, что это относится к каким-то редким заболеваниям. Если нет, то почему это было так дорого? Но когда они говорили о воздействии этих формул, они понимали, что все это были пищевые добавки для здоровья.
 
 Какие это были формулы медицинских препаратов? Почему они такие дорогие? Это были только добавки кальция, цинка, крови и витаминов. Как они могут стоить 1 миллион долларов?
 
 "Я никогда не слышал о медицинской формуле, которая стоила бы 1 миллион долларов! Вы знаете, сколько стоит 1 миллион долларов? Знаете ли вы, сколько вещей можно сделать с 1 миллионом долларов?" Заместитель мэра Ли яростно кричал.
 
 Фэн Юй посмотрел на заместителя мэра Ли: "1 миллион долларов - это много? Здания школ, которые я пожертвовал городу в прошлом году, стоят более 2 миллионов долларов! Если 1 миллион долларов США все в 100 купюрах и сложены в стопку, то он должен быть таким высоким".
 
 Фэн Юй показал рост руками во время разговора. Заместитель мэра Ли чуть не умер от злости. Он понял, что деньги, которые Фэн Юй видел раньше, должны быть больше, чем он видел при жизни! Только акции Фэн Юя в машиностроительной компании стоили более миллиарда!
 
 Заместитель мэра Ли был высокопоставленным чиновником, и когда в последний раз на него с презрением смотрели? Он был очень недоволен Фэн Ю, особенно возрастом Фэн Ю. Но он просто не смог найти слов, чтобы опровергнуть.
 
 "Даже если вы думаете, что 1 миллион долларов - это не много, но это не значит, что эти формулы стоят по 1 миллиону долларов каждая". Кроме того, как эти формулы могут считаться медицинскими формулами? Это все формулы пищевых добавок".
 
 Фэн Юй посмотрел на заместителя мэра Ли и улыбнулся: "Заместитель мэра Ли, вы слышали об оральном растворе Лехахи?"
 
 "Я слышал об этом. Ну и что?" Заместитель мэра Ли нахмурился. Он не знает, почему Фэн Юй спросил его о Ляхе.
 
 "Многие люди хотят купить формулу "Лехаха Орал Солюшнс". Меньше всего эти люди предложили 5 миллионов долларов. Самое высокое предложение - 10 миллионов долларов США! Что ты думаешь об этом? О, я забыл упомянуть, что я также являюсь основным акционером Лехахи".
 
 Что? Этот Фэн Юй также был главным акционером Lehaha? Реклама Лехахи была очень агрессивной. Даже дети знают о своем слогане. Эта компания должна быть очень прибыльной. Но разве Лехаха не компания Ханчжоу? Как Фэн Юй стал главным акционером Лехахи?
 
 "Это для детей. Это другое!" Заместитель мэра Ли пытался спорить.
 
 "Тогда к какой категории должен быть отнесен продукт Лехахи? Медицина? Напитки? Или добавки для здоровья?"
 
 "Это....... это следует рассматривать как товары для здоровья". Формула Lehaha так ценна, потому что это популярный продукт. сколько стоит формула до того, как Lehaha стала популярной?".
 
 "Тогда заместитель мэра Ли, откуда вы знаете, что моя продукция не будет популярна?" Фэн Ю попросил.
 
 Заместитель мэра Ли был безмолвен от вопросов Фэн Юя. Зашёл Чжан Руйцян и спросил: "Тогда почему вы думаете, что ваши продукты станут популярными?"
 
 Фэн Юй указал на себя: "Потому что это мои продукты!"
 
 Все были ошеломлены безумной уверенностью Фэн Ю. Что это значит? Потому что это ваши продукты и они наверняка будут популярны? Но когда все они думают об этом, кажется, что это правда. Пока это был продукт от Фэн Ю, каждый из них продавался как горячие пирожные по всему Китаю. Сначала это были пластиковые вентиляторы, затем увлажнители, безлопастные вентиляторы, мотоциклы Songjiang. Каждый продукт был хорошо известен по всему Китаю. Фэн Юй также был основным акционером популярного орального решения Lehaha Children.
 
 Это должно быть то, что продает Фэн Ю, это будет самый продаваемый продукт в Китае. Никто не может спорить об этом!
 
 "Фэн Ю, мы не можем доверять тебе только из-за этой фразы." Чжан Руйцян нахмурился.
 
 Фэн Юй кивнул: "То, что сказал мэр Чжан, имеет смысл. Я знаю, что всем здесь любопытно, почему я сказал, что после слияния фармацевтических компаний, я могу увеличить прибыль до 100 миллионов за один год. Это из-за этих продуктов! Сколько могут сделать нынешние бестселлеры пенициллиновых уколов, производимые на этих фармацевтических фабриках? По паре центов каждому? Сколько стоит и сколько может быть прибыли? Стоимость моей продукции выше, чем пенициллин, но я могу продать его более чем в 10 раз дороже розничной цены уколов пенициллина! Это все еще не рецептурные лекарства. Ты можешь даже представить себе прибыль?"
 
 "Смешно! Более чем в 10 раз выше розничной цены? Тогда розничная цена на них будет больше десятков юаней? Кто бы потратил столько на такие вещи?" Заместитель мэра Ли сказал.
 
 Фэн Юй любопытно посмотрел на заместителя мэра Ли: "Заместитель мэра Ли, эксклюзивные сигареты перед вами должны быть экспансивными, верно? Кроме того, розничная цена той термальной кружки, которую вы используете, должна быть больше, чем 10 юаней. На рынке есть более дешевые сигареты и более дешевая кружка. Почему ты их не используешь?"
 
 "Что ты имеешь в виду?!" Заместитель мэра Ли стучал по столу и лаял. Фэн Юй намекал, что я получаю взятки? Я пользуюсь предметами роскоши? Эти сигареты и кружки были выданы всем заместителям мэров. Не только я ими пользуюсь!
 
 "Я имел в виду, что если это хороший продукт, то наверняка найдутся потребители, которые захотят его купить, независимо от цены". Эти продукты являются медицинскими препаратами. В старые времена это называлось тоником. Впечатление, которое производит тоник на всех, что он дорогой. Сейчас наша страна стремительно развивается, и жизнь каждого человека становится лучше. Ты не думаешь, что люди захотят купить тоники для своих семей и близких? Как и все присутствующие здесь. Все вы сделали так много вкладов в Бинг-Сити, это то, что вы все заслужили".
 
 Заместитель мэра Ли почувствовал себя лучше, когда услышал, что сказал Фэн Ю.
 
 Фэн Ю продолжается: "Это как "Аполлон" и "Санжу". Даже не принимая эти пищевые добавки, мы все равно будем жить нормально. Думаю, мне не нужно объяснять, насколько хорошо продаются эти продукты. Я верю, что все здесь будут знать кого-то, кто принимает такие добавки".
 
 Заместитель мэра Ли опустил голову. Он также пил "Аполлонское оральное решение"!
 
 "Я гарантировал, что эти 5 продуктов будут популярны по всему Китаю и даже будут экспортированы! Если я не смогу выполнить сказанное, я переведу Лехаху в Бинг-Сити! Вот почему эти формулы стоят по 1 миллиону долларов каждая. Если разработать эти биологически активные добавки для здоровья так просто, то почему ни одна из фармацевтических фабрик в Бинг-Сити не разработала их?".
 
 Перенести Лехаху в Бинг-Сити? Все лидеры были взволнованы. Если Lehaha была компанией в городе Бинг, то налоги, получаемые правительством, будут значительной суммой. Это было бы великим достижением!
 
 Чжан Руйцян внезапно сказал: "Фэн Ю", 5 миллионов юаней за каждую формулу. Это составит в общей сложности 25 миллионов юаней. Если вы согласитесь, то все будет решено".
 
 Фэн Юй ответил болезненным выражением: "Вздох....... Я просто приму эти потери". Который попросил меня быть из Бинг-Сити. Хорошо. Я соглашусь с тем, что вы только что сказали. Все 5 формул будут стоить 35 млн. юаней"!
 
 Вообще-то, Фэн Юй прыгал от радости в сердце............
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       После того, как стоимость формул была определена, остальная часть переговоров прошла гладко. Фэн Юй использовал 13 млн. юаней для покупки всех негосударственных активов. Исходя из фактических цифр, она должна составлять 11,27 млн. юаней. Но поскольку Фэн Юй уже пользовался формулами, он был готов заплатить за это больше. Он только хотел, чтобы все немного ускорилось.
 
 Фэн Юй и Город решили, что эти 43 компании будут объединены в корпорацию с некоторыми дочерними компаниями.
 
 Некоторые из тех компаний, у которых были большие долги, были объединены в одну компанию и подали заявление о банкротстве.
 
 Город возражал против этого. Они чувствовали, что Фэн Юй подвел тех рабочих, которые внесли свой вклад в работу фабрик. Рабочие потеряют работу. Это была серьезная ошибка. Это не должно быть реализовано.
 
 Фэн Юй объяснил, что он не собирается отстранять всех этих рабочих. Эта компания может быть закрыта, но эти рабочие будут переведены на другие заводы. Разумеется, эти руководители должны будут вернуться в Управление фармацевтики. Это будет зависеть от офиса, где они хотят разместить их дальше. Но этих людей нельзя отправить в фармацевтическую корпорацию Бинг-Сити. На каждую должность не может быть более одного человека!
 
 Когда Фэн Юй был в машиностроительной компании, он делал то же самое. Он хотел рабочих, но не хочет этих лидеров! Особенно те, которые были из партии. Для Фэн Юя эти люди были бесполезны по сравнению с теми рабочими. Тем не менее, они все еще получали высокие зарплаты и льготы.
 
 Только их зарплаты и пособия были не маленькой суммой. Хотя Фэн Юй легко мог позволить себе таких людей, он не был счастлив сделать это. У них нет никаких возможностей, и они получили эту должность потому, что были из Партии. Почему Фэн Юй должен платить им так высоко? Вы сказали, что внесли много взносов? Хорошо. Перечисли их на бумаге.
 
 Вы сказали, что ухаживали за многими членами партии? Но что еще вы сделали как лидер партии? Вы когда-нибудь делали что-нибудь, чтобы помочь компании? Вы ничего не сделали и знаете только, как нанять больше членов партии для членских взносов. Почему я все еще должен тебя нанимать?
 
 Те мероприятия, которые вы организовали, также могут быть организованы профсоюзом. Союз все еще может координировать деятельность лучше, чем вы. В связи с существованием профсоюза работников и слиянием компаний, для высшего руководства имелись меньшие должности. Многие из этих людей должны быть отпущены. Только те, у кого есть возможности, смогут сохранить свою работу.
 
 "Менеджер Фэн, после слияния, были доступны меньшие позиции. Город мог бы принять меры для некоторых из этих людей. Но ты не можешь просто убрать более 300 человек одновременно. Всего было 43 компании, и вы уволили по 8 высших руководящих сотрудников из каждой компании. Эти люди будут безработными, и Город не может устроить их всех!". Заместитель мэра Ли ворчал.
 
 "Город не может договориться о них, но в компании больше нет вакансий для них". После слияния в общей сложности 12 компаний, включая головную компанию и дочерние компании. Скажи мне, как мне устроить для них позиции? Просто выбросить по 30 бесполезных сотрудников в каждой компании? Или мне открыть компанию, чтобы дать им работу? Как вы думаете, те компании, которые не делали этого в прошлом, не имеют ничего общего с этими людьми? Я вкладываю столько денег, и если мне еще придется заботиться об этих людях, то мои ежегодные расходы возрастут более чем на 1 миллион".
 
 "Почему так много? Их средняя зарплата составляет менее 2000 в год".
 
 "Да. Если учитывать только их зарплату. Но как же их преимущества? Знаешь, что они сказали, когда мы реструктурировали компании? Они сказали, что своим составом они заслуживают этих льгот. Эти люди, которые только знают, как наслаждаться жизнью, и если я все же позволю им остаться в компании, то какая польза от реструктуризации компании? Почему реструктуризация провалилась для керамической фабрики Бинг-Сити, фабрики термических колб, фабрики по производству кожаной обуви и т.д.? Потому что это было старое вино в новой бутылке. Эти люди все еще управляли компаниями. Эти компании растратили более 1 миллиона городских средств. Хотя 1 миллион юаней для меня - ничто, я инвестирую 100 миллионов. Я должен быть осторожен".
 
 Все знали о примерах, приведенных Фэн Ю. Эти фабрики были теми немногими, которые потерпели неудачу после реструктуризации. Они подумали об этом, и это было очень похоже на то, что сказал Фэн Ю. После реструктуризации изменений в высшем руководстве не произошло.
 
 Фэн Юй думал в своем сердце. Это была рыночная экономика, и мышление этих людей все еще застряло в эпоху плановой экономики. Они все еще ждали, когда вышестоящие дадут им задания. Без всякой работы они не знают, что производить. Даже когда им удалось что-то создать, они знают, как их продать. Они даже не знают, какие продукты были популярны на рынке и даже не понимают важности упаковки. Как эти фабрики могут не подвести?
 
 Но Фэн Юй никогда бы никому не рассказал о своих мыслях. Он также не хотел отпускать этих людей. Вообще-то, эти люди до сих пор используют их. Их самым значительным преимуществом было то, что они знали, как подмигивать другим!
 
 Как в прошлой жизни Фэн Юя стало популярным "Аполлонское оральное решение"? Из-за рекламы? Продукт действительно был настолько хорош? Ни одна из этих причин. Они были популярны потому, что использовали модель прямых продаж.
 
 В предыдущей жизни Аполлона в Фэн Юй было больше десятков тысяч сотрудников отдела продаж. Их целью было, чтобы в каждом округе было 100 продавцов. В Китае было более тысячи уездов. Были также районы городов. С учетом всего вышесказанного, их было более 2000.
 
 Несмотря на то, что в каждом уезде, за исключением регионов, где проживают меньшинства, они не набрали 100 сотрудников по продажам, в каждом уезде есть свои сотрудники по продажам! Можно сказать, что в то время в Аполлоне было больше продавцов, чем почтальонов!
 
 Фэн Юй также решил использовать ту же модель продаж для продуктов здравоохранения фармацевтической корпорации Бинг Сити. Для модели прямых продаж самым важным было то, чтобы торговый персонал поверил в свою продукцию, и он смог бы заработать много денег на продаже этой продукции.
 
 Промывание мозгов - это фундаментальные навыки чиновников. Большинство из них делали это всю жизнь. Они должны были позволить рабочим усердно трудиться и вносить свой вклад в работу компании, а также в то же время заставить их принять суровые условия труда. Они просто будут сидеть и наслаждаться жизнью!
 
 Эта группа людей будет менеджерами по продажам в разных городах. Их выступления будут основываться на результатах продаж. Тех, кто имеет плохие результаты, попросят уйти, а тех, кто имеет хорошие результаты, наградит Фэн Ю!
 
 Но сейчас не время для Фэн Юя рассказывать городу о своих планах. Город должен думать, что Фэн Юй скомпрометировал их, прежде чем вести переговоры с городом.
 
 "Менеджер Фэн, город не в состоянии организовать этих людей. После слияния этих компаний у Управления фармацевтики не так уж много должностей. Город не может помочь этим 300 людям".
 
 "Хорошо". Я дам им шанс. Но это последний раз, когда я иду на компромисс. Я бизнесмен, и причина инвестирования - зарабатывать деньги. Я не филантроп!"
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       Фэн Юй согласился дать этим людям шанс. Он позволит этим людям, отвечающим за продажу биологически активных добавок. Не хочешь заниматься продажами? Хочешь сидеть и ничего не делать? Тогда не приходите в фармацевтическую корпорацию Бинг-Сити!
 
 Город также согласился. Они думали, что, по крайней мере, это решит проблему занятости этих людей. Если бы эти люди не могли заниматься продажами, то у города тоже был бы предлог. Слушай, я устроил тебя на работу. Это ты не справился с заданием.
 
 Город знал, что на предприятиях слишком много людей, и им нужно учиться на предприятиях за границей. Ретреншмент! Но они были правительством, и они должны заботиться о своем народе. По этой причине они не могли вести себя как частные компании.
 
 Теперь, это было одинаково по всему Китаю. Это продлится до тех пор, пока к власти не придет железный кулак президента. Он заставит эти предприятия измениться. Те предприятия, которые должны были обанкротиться, были закрыты. Он бы остановил эти предприятия, чтобы они не высасывали из Города. Он дал бы этим отсталым рабочим сумму денег и позволил бы им самим искать работу или перевести их на другую работу. Это было лучше, чем позволить им сидеть дома без зарплаты.
 
 Все условия были окончательно согласованы. Фэн Юй не имеет никаких проблем с большинством условий. Он хотел получить должность вице-председателя только для себя. Конечно, он также хотел наложить вето. Кроме того, он также назначил своего человека директором фабрики шестой фармацевтической фабрики. Эта фабрика будет отвечать за производство его продукции для здоровья. У Чжигана теперь новое название. Он не был также директором этой фабрики.
 
 Фэн Юй также перевел несколько финансовых сотрудников из Машиностроительной компании в эту корпорацию и перевел финансовых сотрудников из Фармацевтической компании в Машиностроительную компанию. Это произошло потому, что сотрудники не были знакомы с лидерами и не позволяли им находиться в сговоре друг с другом.
 
 Теперь, большая часть найма Тай Хуа Трейдинга была для финансового персонала. Эти новобранцы будут получать высокие зарплаты после 3-х месячного испытательного срока. Было очень мало вакансий на другие позиции. Даже должностей переводчиков было мало. Это произошло потому, что переводчик Сюэ вошел в Торговлю Тай Хуа, и его зарплата была выше, чем раньше. Несколько его бывших коллег из министерства иностранных дел начали подрабатывать в компании "Тай Хуа Трейдинг".
 
 Это было выгодно для торговли Тай Хуа. Эти переводчики были намного дешевле, чем профессора университета, и специализировались на переводе деловой документации.
 
 После того, как условия были окончательно согласованы, все сводится к последней части. Это была самая трудная часть переговоров. Фэн Юй хочет, чтобы эта компания была зарегистрирована с капиталом 400 миллионов юаней. Таким образом, у них будет достаточно средств, чтобы приобрести некоторое оборудование. Они также могли бы купить некоторые медицинские формулы из-за рубежа.
 
 Но город не согласен. Они считали, что 300 миллионов будет достаточно. Таким образом, город может забрать 100 миллионов юаней после того, как Фэн Юй вложил свои деньги в компанию.
 
 Если бы эта корпорация была зарегистрирована с уставным капиталом в 400 миллионов, то город не смог бы получить столько прибыли от этой сделки. Они могли получить только 60 миллионов. Это не соответствовало тому, что они планировали. Хотя это все еще было в переговорах, город уже планировал, что они собираются делать с деньгами!
 
 Когда Фэн Юй узнал, как город собирается тратить деньги, он был в шоке! Он наконец-то увидел, как правительство тратит деньги.
 
 Черт, мы даже не выполнили все условия, ты уже закончил тратить деньги?
 
 Но даже если они не собираются покупать лекарственные формулы из-за рубежа, они должны, по крайней мере, получить оборудование для Ramp;D. Несмотря на то, что эти заводы располагают научно-исследовательским оборудованием, они использовали неэффективное и старое оборудование. Все это должно быть заменено!
 
 Но город уже планировал, как потратить деньги, и это позволило Фэн Юю иметь больше комнат для переговоров.
 
 "Зарегистрированный капитал должен быть не менее 360 миллионов. Город все еще может забрать 100 миллионов из фондов. Кроме денег, использованных для переназначения этих отставших рабочих, в городе еще осталось много денег. Эта сумма денег может быть использована для других целей. Если город не согласен, то забудь об этом. Я буду сотрудничать с небольшими фармацевтическими заводами в других городах. Я даже могу быть там главным акционером!"
 
 Фэн Юй откинулся назад на диван и скрестил ноги. Он дрожал ногами с раздражающим выражением лица!
 
 Заместитель мэра Ли занервничал. Мы доработали почти все детали и ответили на ваши запросы о слиянии. Теперь ты говоришь мне, что хочешь прекратить это сотрудничество?
 
 "Фэн Ю", что это значит?! Думаешь, это шутка? Ты думаешь, что можешь прекратить это сотрудничество, когда захочешь?" Заместитель мэра Ли закричал.
 
 "Что случилось? Вы из Бинг-Сити, заместитель мэра. Только не говори, что собираешься меня избить? Если мы будем наблюдать за условиями, то будем сотрудничать. Если нет, то сделка отменяется. Разве ты не понимаешь таких простых вещей?"
 
 Отношение Фэн Юя было очень высокомерным. Кем этот заместитель мэра Ли себя возомнил? Ничего страшного, если он высоко думает о себе и говорит свысока на других. Но он даже не умеет хорошо говорить с другими и продолжает кричать.
 
 Думаешь, я твой подчиненный? Думаешь, сможешь трахать столы и пялиться на меня? Даже Старый Чжан должен говорить со мной вежливо. В прошлом году, когда заместитель мэра провинции захотел встретиться со мной, я тоже осмелился его отвергнуть. Кем ты себя возомнил?
 
 Если бы это было на несколько лет раньше, возможно, я бы все равно сдался. В конце концов, у меня тогда не было столько денег. Я также боялся, что ты используешь какие-то политические средства, чтобы иметь дело со мной. Но теперь ты можешь попробовать. Посмотрим, кто спустится первым!
 
 Чжан Руйцян подал сигнал заместителю мэра Ли и обратился к Фэн Юю: "Фэн Юй, город имеет важное использование этой суммы денег. Нужно отремонтировать дороги и улучшить условия дорожного движения в городе. Это предполагает переселение пострадавших жителей. Это не маленькая сумма".
 
 "Мэр Чжан, вы хотите, чтобы я в течение года создал лучшую в Китае фармацевтическую корпорацию, имеющую только фабрику и старое оборудование? Ты думаешь, я бог? Производственные и исследовательские мощности должны быть заменены. Сколько могут производить эти старые производственные линии в месяц? Вместимости недостаточно!"
 
 "Недостаточно? Это невозможно. Вся Шестая фармацевтическая фабрика будет производить эти 5 видов пищевых добавок. Производство завода теперь удвоено по сравнению с тем, что было до слияния. Этого все еще недостаточно?" Чжан Руйцян был очень любопытен. Эти 5 продуктов были лекарственными препаратами, и разрешения, которые они применяли, были также разрешениями на медицинские продукты.
 
 "Этого недостаточно. Только современных производственных линий для орального раствора достаточно для орального раствора глюконата цинка. Я все еще думаю о производстве орального раствора глюконата кальция и орального раствора для эритроцитов. Что касается таблеток, то кроме таблеток кальция и поливитаминов, в будущем я буду производить еще и таблетки глюконата цинка и глюконата кальция. Нынешнее производство не сможет выдержать".
 
 "Что, если все эти продукты не продаются?" Заместитель мэра Ли прервал.
 
 "Даже если это действительно случится, я, Тай Хуа Трейдинг, куплю все эти непроданные товары!" Фэн Юй посмотрел на заместителя мэра Ли. Что еще ты можешь сказать?
 
 И снова, заместитель мэра Ли был безмолвным. Он был очень зол! Этот Фэн Ю был слишком высокомерен!
 
 В конце концов, город принял предложение Фэн Юя. Уставный капитал составил 360 миллионов юаней, 51% акций будет принадлежать городу. Фэн Юй будет владеть 49% акций. Шестая фармацевтическая фабрика будет полностью под контролем Фэн Юя. Город не будет вмешиваться. Кроме того, Шестая фармацевтическая фабрика будет использовать самое современное оборудование.
 
 Фэн Юй был вторым по величине акционером этой фармацевтической корпорации. Однако мало кто знает об этом. Правительство не будет сообщать такие новости общественности. Даже рабочие этих фабрик не знают об этом. Они только знают, что произошла смена их лидеров. Большинство из них даже не знает, кто такой Фэн Ю.
 
 Все было завершено, и Фэн Юй попросил Ву Чжигана проинформировать Шестую фармацевтическую фабрику о начале производства глюконата цинка, глюконата кальция и перорального раствора для обогащения крови на существующем оборудовании. Он также заказал производство таблеток кальция и поливитаминов.
 
 Фэн Юй не заботится о том, были ли разрешения. В любом случае, он не продавал эти продукты сейчас. Когда разрешение выдавалось, он печатал его на упаковке. Теперь его целью было запастись его продукцией!
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  Экстраординарный гений Глава 419 - Отвратительная любовь


  

    
       После того, как все работы были устроены в городе Бин, Фэн Юй вернулся в Пекин на свои занятия. Он не сообщил родителям, когда вернулся в город Бин. Если бы его родители знали, что он пропустил школу, они бы поспешили в Бин-Сити и тащили бы Фэн Юя за воротнички обратно в Пекин.
 
 Когда Тянь Лэй увидел Фэн Юя в общежитии, он сказал это серьёзно: "Лао Си, ты наконец-то вернулся. Советник колледжа несколько раз искал тебя. Он сказал, что если ты не вернешься, он не позволит тебе выпуститься! Я несколько раз вызывал тебя на пейджер. Почему ты не отвечал на звонки?"
 
 "Я был слишком занят, и забыл". Не волнуйся. Я обязательно выпущусь. О, какие у нас уроки сегодня днем?"
 
 "Эх, Лао Си, что с тобой? Сегодня выходные. У нас нет уроков!"
 
 "Сегодня выходные? А...... У меня есть кое-что важное! Мне нужно идти в Преподавательский Университет прямо сейчас." Фэн Ю внезапно вспомнил, что обещал Ли На, что посетит её в эти выходные.
 
 "Эх, эх, эх... Подожди меня. Ты за рулём? Подбрось меня."
 
 После последнего собрания, Тянь Лей и сосед Ли На собрались вместе. Остальные ребята не продвинулись. Похоже, у них нет никаких шансов. Тянь Лео был из Пекина, и он был знаком с городом. Он также был готов потратить время и внимание на девушку. Он отличался от остальных тем, что они даже не удосужились позвонить девушкам. Они даже не осмеливаются приглашать девушек на свидания.
 
 Остальным парням нравится только ходить в квартиру Фэн Юя и смотреть видеокассеты. Их любимые фильмы - это "боевики"! Эти студенты тоже были людьми и находились в стадии полового созревания. Но жаль, что у Фэн Ю не так много таких видеокассет. Они несколько раз смотрели одни и те же видеокассеты.
 
 Фэн Юй действительно презирает их. Они были великолепны, и многие восхищались ими. Но они не знают, как использовать это преимущество. Какова цель просмотра этих видеокассет. Делать это в реальной жизни было веселее!
 
 Они должны учиться у Тиан Лей. Фэн Юй оценил, что к следующему семестру Тянь Лэй забил бы хоум-ран с этой девушкой!
 
 В Пекинском педагогическом университете Фэн Юй позвонил Ли На, чтобы сообщить ей, что он связался с ней. Он также попросил Ли На позвонить её соседу по комнате для Тянь Лэя.
 
 Ли На столкнулась с Фэн Ю, когда увидела его. Фэн Юй хотел обнять её и поцеловать, но Ли На оттолкнул его. Они все еще были в кампусе!
 
 Тянь Лэй и его цель направились к библиотеке, держась за руки. Тянь Лэй сказал, что будет учить свою девочку математике. Фэн Юй был удивлён этим оправданием!
 
 Но Тянь Лэй взял с собой книги по математике. Неужели он действительно преподавал математику этой девушке?
 
 "Тянь Лей действительно хороший человек. Он часто приходит и помогает Цинцину с учебой".
 
 "Хи, это потому что Цинцин не такой уж и умный. Если она такая же трудолюбивая, как и вы, будет ли она нуждаться в помощи в учебе? Более того, если у нее возникнут проблемы с учебой, она всегда может обратиться к учителям".
 
 Ли На закатила глаза на Фэн Ю и медленно сказала: "Ты действительно думаешь, что Цинцин плохо разбирается в математике? В прошлом семестре она заняла первое место по математике среди нашей когорты".
 
 О, черт. Цинцин действительно замышлял. Тянь Лей должна быть под большими пальцами в будущем.
 
 Фэн Юй держал Ли На за руку и гулял по кампусу. Университет не был похож на среднюю школу, где запрещали студентам встречаться. Многие пары гуляли, как они.
 
 Но он всё равно был не так открыт, как в будущем. Пары только держались за руки. Они не осмеливались открыто целоваться или делать что-то захватывающее в углах. Или, может быть, Фэн Юй не сталкивался с подобными случаями. Хм... Может, и потому, что было слишком холодно.
 
 Такие инциденты должны быть нормальными. Даже в старые добрые времена юные леди тайно встречались с бедными учёными в лесу и возвращались домой беременными.
 
 Фэн Юй также думал о том, чтобы сделать эти "захватывающие вещи" с Ли На в кампусе. Но он знал, что Ли На не согласится с ним. Он также беспокоился, что если их поймают, их исключат из школы.
 
 Хотя он не боялся, что его исключат из школы, он боялся смущения.
 
 У Фэн Юя были знания из его предыдущей жизни, и он смог использовать эти знания, чтобы заработать на своем бизнесе. Но после переговоров он всегда был уставшим.
 
 В предыдущей жизни он был финансовым брокером и никогда не управлял компанией. Теперь, бизнес, в котором он участвовал, были все вещи, которые он не трогал раньше. Это было слишком утомительно, чтобы вести переговоры с другими. Он не был физически уставшим. Он был умственно отсталым.
 
 Он думал раньше. Должен ли он слушать своего отца? Достаточно иметь достаточно денег. Но когда он думал о тех иностранных компаниях, которые приезжают в Китай и зарабатывают все свои деньги, разрушая окружающую среду, воруя их технологии и т.д., он знал, что не может остановиться.
 
 Так как боги дали ему шанс сделать все заново, то он должен был сделать что-то для своей страны, например, помочь китайской автомобильной промышленности, электронной промышленности, медицинской промышленности и т.д.. В предыдущей жизни, товары для здоровья в Китае были в основном иностранные бренды. В этой жизни Фэн Юй хочет экспортировать китайскую продукцию в другие страны. Эти мечты были его мотивацией.
 
 По мере того, как бизнес Фэн Юя расширялся, он становился все более и более занятым. Он мог забыть о своей работе только тогда, когда был с Ли На. Он был доволен, даже когда гулял с Ли На по ее кампусу.
 
 Они оба подошли к небольшому павильону, сели и полюбовались пейзажами.
 
 Ли На всегда помогала Фэн Ю убирать рубашку и рассказывала ему о мелочах, которые происходили вокруг неё. Одна из её одноклассниц пускала слюни во время сна в классе, другая храпела, или другая одноклассница покупала новую красивую ручку. Всё это было неважно, но Фэн Юй с удовольствием слушал Ли На.
 
 Ветер испортил волосы Ли На, а Фэн Ю нежно помог ей прибраться. У Ли На была сладкая улыбка на лице.
 
 Погода в Пекине была теплее, чем в Бин-Сити. В Бинг-Сити уже было холодно, но в Пекине температура все еще была выше 0 градусов Цельсия.
 
 В Пекине в это время все еще не было смога. Небо все еще было голубым, и все еще можно было чувствовать теплый солнечный свет. Неосознанно Фэн Юй заснул головой на коленях у Ли На.
 
 Ли На мягко массировал виски Фэн Ю, блаженно улыбаясь.
 
 Когда Фэн Ю проснулся, это было на час позже. Ноги Ли На онемели, и Фэн Юй тут же наклонился перед ней: "Это из-за меня онемели твои ноги". Позволь мне нести тебя на спине".
 
 Ли На огляделась вокруг и увидела, что никто на них не смотрит. Она прыгнула на спину Фэн Юя и обернула руки вокруг его шеи, вдавливая тело ему в спину. Она положила подбородок на плечи Фэн Ю. Фэн Ю чувствовал её горячее дыхание на его шее и ушах.
 
 Может быть, Ли На чувствовала себя озорницей. Она использовала свои длинные волосы, чтобы пощекотать уши Фэн Ю. Она хихикала, когда увидела, что Фэн Ю чувствует себя щекотливой и суетливой.
 
 Фэн Ю плотно сжимал задницу Ли На рукой, которая поддерживала её. Ли На сразу же перестал его щекотать и нанес игривый удар по рукам: "Отвратительно......"
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Отвратительно"? Ты делаешь мне комплимент? Я отвратительно люблю тебя?"
 
 Ли На: “……”
 
 Как он может интерпретировать это так? 
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  Экстраординарный гений Глава 420 - Покупка рекламных площадей


  

    
       Сегодня днём Фэн Ю снова пришёл на камеру видеонаблюдения. Он был здесь так часто, пока охранники не узнали его. Как обычно, Фэн Ю дал охранникам пачку сигарет и заехал. Ему не нужно никакого разрешения, чтобы войти в помещение.
 
 "Шеф Чэн дома?" Фэн Юй пошёл в отдел рекламы. В прошлом году он был только начальником отдела.
 
 Встал очкарившийся молодой человек: "Вы ищете шефа Чена? У вас назначена встреча?
 
 Черт, этот Чэн Баочжун был теперь большой шишкой? Должны быть назначены заранее, прежде чем я смогу с ним встретиться? Но кто этот человек? Почему я не видел его раньше? Ченг Баочжун не должен быть назначен на должность секретаря.
 
 "Ты здесь новенькая? Помогите мне войти и сказать ему, что Фэн Ю здесь". Фэн Юй сел на одну из рабочих станций, как в собственном офисе.
 
 Молодой человек был удивлен. Кто этот человек? Сегодня у департамента была встреча, и его недавно перевели. Значит, его заставили присматривать за офисом.
 
 "Шеф Ченг сейчас на совещании. Остальных здесь нет. Хочешь вернуться завтра?"
 
 Фэн Ю посмотрел на часы. Было только два часа дня. До конца дня оставалось ещё несколько часов. Встреча продолжается так долго?
 
 "Я подожду его здесь. Думаю, его встреча скоро закончится. У вас есть что-нибудь выпить?"
 
 "Да. Я сделаю чай для тебя."
 
 Молодой человек увидел отношение Фэн Юя и подумал, что он сын какого-то лидера. Он не мог позволить себе оскорблять таких людей. Ему было нелегко перевестись в этот отряд. Он должен был быть уверен, что его не уволят из-за мелких дел.
 
 Когда Чэн Баочжун вернулся со встречи, он увидел Фэн Юя, сидящего на диване в офисе со скрещенными ногами. Фэн Юй медленно потягивал чай и ел семена дыни.
 
 Чэн Баочжун был безмолвен. Это был офис, и как здесь можно было есть семена дыни? Он смотрел на новичка. Почему вы его не остановили?
 
 Молодой человек увидел выражение лица своего лидера и занервничал. Он также не ожидал, что Фэн Юй вытащит из кармана пачку дынных семечек и начнёт есть. Фэн Юй даже спросил его, не хочет ли он чего-нибудь. Судя по поведению Фэн Юя, он не осмелился его остановить.
 
 "Шеф Ченг, ваша встреча слишком длинная." Фэн Ю посмотрел на часы. Было уже 4 часа дня. Он знал, что встреча должна быть наполнена дерьмом, и каждое предложение должно начинаться с "Я думаю, что это.....". Я думаю, что..." и простая вещь превратится в глубокую дискуссию. Фэн Юй был тем, кто предпочитал держать всё коротко и прямолинейно. Он хочет эффективности.
 
 Чэн Баочжун посмотрел на Фэн Юя без слов. На встрече нашего отдела обсуждались проблемы, с которыми они столкнулись в своей работе. Какое отношение к вам имеет продолжительность нашей встречи?
 
 "Менеджер Фэн, зачем вы здесь?"
 
 "О, я слышал, что CCTV выпустит в эфир несколько новых программ, и есть много новых рекламных слотов."
 
 Глаза Чэн Баочжун расширяются: "Менеджер Фэн, вы хотите купить рекламные слоты?".
 
 "Да. Расскажите мне о рекламных слотах, которые у вас сейчас есть. Если я буду счастлив, я куплю несколько слотов". Фэн Юй закатил глаза. Это было что-то новое? Если я не покупаю рекламные слоты, зачем я здесь? Поболтать с тобой?
 
 "Менеджер Фэн, зайдите ко мне в кабинет". Сяо Ван, приготовь чай. Старина Ли, принеси прайс-лист на доступные рекламные слоты".
 
 Фэн Юй взял в руки семена дыни на столе и медленно пробирался в кабинет Чэна Баочжуна. Новичок был в шоке!
 
 Старшеклассники в офисе сказали молодому человеку, что это Тай Хуа Трейдинг, менеджер Фэн. Он был крупнейшим клиентом системы видеонаблюдения за последние два года. Он никогда не торговался по рекламным ценам! Рекламные сборы в CCTV теперь взяли ссылку на расходы менеджера Фэн на рекламу. Менеджер Фэн также был близок к топ-лидерам станции. Он был спонсором гала-ужина в канун Нового года.
 
 Фэн Юй вошел в офис Чэна Баочжуна и заметил, что Чэн Баочжун смотрел на его руку.
 
 "Шеф Ченг, хотите семян дыни?" Фэн Ю предложил ему семена дыни в руке.
 
 Лицо Чэн Баочжун почернело: "Нет! Это офис!" Я хочу, чтобы ты сохранил эти семена. Кому, черт возьми, нужны твои семена дыни?!
 
 Фэн Юй неохотно держит семена дыни в кармане. Останавливаться посреди еды семян дыни было пыткой. Трудно было перестать есть семена дыни, как только ты начал.
 
 Старый Ли принес список в комнату для Чэна Баочжуна, а Чэн Баочжун передал список Фэн Юю после того, как посмотрел: "Менеджер Фэн, это все доступные слоты". Посмотрите, понравится ли вам какой-нибудь из слотов". Почему бы не выкупить все эти слоты? Есть только 8 слотов".
 
 Фэн Юй взглянул. Потому что произошли изменения в программах, были изменены временные рамки и продолжительность некоторых программ. Как таковые, были доступны слоты. Самая длинная была 1 минута, а самая короткая - 15 секунд. Ранним днем было 2 слота, днем - 4, вечером - 2.
 
 Время работы этих слотов было не так уж и плохо. Их можно было использовать для продвижения VCD и Учебной машины. 4-х рекламных роликов в день будет достаточно, чтобы зрители запомнили его продукцию.
 
 "Так как шеф Ченг сказал это, то я дам вам лицо". Я могу выкупить все эти слоты. Назовите мне цену". Фэн Юй поместил список на стол и сказал.
 
 Лицо Чэн Баочжун зажглось: "Хочешь все слоты? Дай-ка подумать."
 
 Он открыл свой ящик, достал блокнот и..... калькулятор!
 
 Он некоторое время пробивал цифры на калькуляторе и толкнул калькулятор к Фэн Ю: "Менеджер Фэн, это последняя цифра. Так как вы так прямолинейны, я дам вам 10% скидку". Длительность контракта продлится до 31 декабря этого года".
 
 Фэн Юй взглянул на калькулятор и произвёл умственный расчёт. Он сравнил цены на прайм-тайм слоты. Черт, это Чэн Баочжун пошутил? Эти 8 слотов стоили такой цены?
 
 Фэн Юй пробил несколько чисел на калькуляторе и толкнул его обратно в Чэн Баочжун: "Я возьму его, если он по этой цене". Шеф Чэн, может быть, я и богат, но я не трачу свои деньги впустую".
 
 Чэн Баочжун улыбнулся: "Как ты можешь так говорить? Эта цена слишком низкая. Я не могу ответить этой ценой на мои повышения".
 
 Фэн Юй никогда бы не согласился на удвоенную цену. Цена, которую он хотел, была насчет того, что видеонаблюдения имели в виду.
 
 Но Чэн Баочжун всё равно хотел попытаться получить больше от Фэн Ю. Он бы получил несколько кредитов, если бы мог позволить Фэн Ю тратить больше. Самый высокий ранг в отделе рекламы был разрешен только заместителю начальника. Он хочет, чтобы отдел был модернизирован и повышен до шефа. Он также может быть повышен в должности и сделать что-то, что ему знакомо.
 
 "Что значит, что ты не можешь ответить на повышение? Разве цена, которую я предложил, не разумна? Я плачу за рекламу. В системе видеонаблюдения есть такие, которым не нужно платить за рекламу".
 
 "С каких пор мы позволяем людям рекламировать бесплатно?" Чэн Баочжун попросил ответить. Он был единственным, кто видел этот отдел и не хочет, чтобы Фэн Юй делал необоснованные претензии.
 
 "Разве Panasonic не показывал их рекламу в прошлом году? Они платили за видеонаблюдение?"
 
 "Как это может быть так же? Это аниме было подарено нам Японией, и она отказалась от платы за авторские права". Чэн Баочжун ответил.
 
 "Тогда что дороже? Авторский сбор или плата за рекламу?" Фэн Ю.
 
 "Эм...." Это другое. Мы делаем это, чтобы получить качественные программы из-за рубежа. Их аниме лучше, и если мы не позволим им рекламировать, они не продадут нам это аниме. Кроме того, Япония также обещала нам, что они дадут нам права на большее количество аниме".
 
 "Означает ли это, что они смогут каждый раз транслировать свои объявления? Разве вы не можете сказать, получаете вы прибыль или убыток в этой сделке? Если анимация может получить рекламный слот бесплатно, то я куплю несколько авторских прав на анимацию в США и Европе. Значит ли это, что CCTV позволит мне рекламировать бесплатно?" Фэн Ю попросил.
 
 "Эмм...... Менеджер Фэн, я не могу принять это решение. Давайте займёмся рекламными сборами. Увеличьте эту ставку на 20% и я продам вам все эти слоты". Чэн Баочжун не осмеливается принимать решения по аниме. Эти решения были приняты высшими руководителями камер видеонаблюдения.
 
 “10%. Это наверняка будет выше первоначальных расценок. Не думайте, что я не знаю рыночных цен".
 
 Чэн Баочжун ответил смущенным взглядом: "Договорились. Я позволю моим людям составить контракт сейчас".
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/935684

    
  





  Экстраординарный гений Глава 421 - "Спокойный Дуань Йонгпин".


  

    
       Дуан Юнпин собрал всех руководителей своей компании на встречу. Правительство открыло индустрию видеоигр и разрешило импорт игровых консолей.
 
 В настоящее время The Little Tyrant использует свои дешевые цены, пиратские игровые картриджи и агрессивную рекламу для контроля над китайским рынком.
 
 Но Дуэн Йонпин знал, что их приставки имитируют старую модель Nintendo, и у Nintendo до сих пор есть патенты на эти приставки. Все игровые картриджи были подделками. Если бы Nintendo подала на них в суд за нарушение авторских прав, то на них были бы наложены крупные штрафы и, возможно, они были бы закрыты.
 
 К счастью, они заранее знали об этой проблеме и разрабатывали новый продукт. Продукт, который принадлежит The Little Tyrant.
 
 Они добились некоторого прогресса с этим новым продуктом. Они заметили, что доходы семей выросли, но родители не хотели покупать игровую приставку для своих детей. Большинство родителей считают, что видеоигры повлияют на их учебу.
 
 У Дуан Ёнпина внезапно появилась идея. Что, если бы они занимались производством обучающих игровых консолей, которые помогут детям в учебе? Он мог бы делать простые игры со словами, идиомами или иностранными языками, и родители были бы готовы купить эти игры для своих детей. Дети смогут одновременно играть в игры и учиться. Это убивает двух зайцев одним выстрелом!
 
 Конечно, перед выпуском этого нового продукта, Дуан Юнпин должен провести маркетинговое исследование. Они поняли, что кроме компьютеров, которые имеют эту функцию, нет ни одного подобного продукта. Компьютеры стоят более 10,0000 RMB. Если они упрощают процесс производства и производят дешевый и полезный продукт, то стоимость можно контролировать в пределах 2000 юаней. Если они стоят 3000 RMB, то они должны хорошо продаваться!
 
 Дуан Юнпин был взволнован этой идеей. Он считает, что "Маленький тиран" нашел новый источник дохода. Это был новый продукт, который находился между игровой приставкой и компьютером.
 
 Дуан Йонгпин получил поддержку от остальных топ-менеджеров компании. Все они считали, что новый продукт обеспечит позиции The Little Tyrant в Китае. Компания не будет фабрикой по производству дешевых игровых консолей.
 
 Дуан Юнпин представил свою идею своим лидерам. В настоящее время The Little Tyrant все еще является государственным предприятием. Лидеры также считали, что это хорошая идея, но когда они продолжили исследования, то обнаружили, что The Little Tyrant потратил все свои средства на разработку этого нового продукта. Дуан Юнпин хотел, чтобы город дал им 1 миллион на разработку этого продукта.
 
 Город отказался. Они уже дали Маленькому тирану 1 миллион юаней на разработку нового продукта, и они потратили все это. Новый продукт все еще не был разработан, и они все еще хотят еще 1 миллион?
 
 Дуан Юнпин терпеливо объяснял лидерам. Этот новый продукт монополизирует страну и превзойдет все другие фабрики по производству игровых приставок в Китае. Прибыль их фабрики увеличится на несколько складок.
 
 Самое главное, они не будут нарушать патентные права!
 
 Китай открыл рынок видеоигр и разрешил импорт игровых приставок. Эти иностранные компании обязательно проведут маркетинговые исследования и будут знать, что они использовали свои технологии нелегально. Если на Маленького Тирана они подадут в суд, то им придется остановить производство своих консолей. Даже если бы эти компании не подали на них в суд, они могли бы внедрить дешевые приставки. Эти крупные бренды также повлияют на их продажи.
 
 Дуан Ёнпин также был беспомощен. В эту эпоху китайцы всегда считали, что импортная продукция лучше, чем их отечественная. Дорогие вещи были более качественными. Он боялся, что даже когда эти импортные приставки не снизят цены, его рыночная доля тоже пострадает.
 
 Маленькому тирану было важно разработать новый продукт, так как это повлияет на их выживание в этой отрасли.
 
 На самом деле, лидер города не был доволен тем, что Дуан Ёнпин вернулся в прошлое. Дуан Йонгпин говорил, что были проблемы с управлением в "Маленьком тиране". Он хотел реструктуризации.
 
 Реструктуризации? Вы уже генеральный директор. Что еще ты хочешь? Ты хочешь быть председателем? Эта компания принадлежит городу, а не тебе!
 
 В последний раз Дуан Юнпин говорил лидеру, что управление и технологии наиболее важны для Маленького тирана, и он хочет обменять их на акции после реструктуризации.
 
 Что это значит? Дуан Юнпин хочет разделить Маленького тирана? Он думает, что компания закроется без него? К тому же, зарплаты техников были недостаточно высокими? Их зарплата была 200 юаней в месяц. Она была даже выше, чем у лидера в городе. Чего еще они хотят?
 
 Гуандун не испытывает недостатка в талантах. За последние несколько лет в их провинцию приехало много квалифицированных техников с севера. Если нынешние техники были недовольны, то Город заменит их. Эти техники с севера могут быть даже готовы работать за 150 юаней!
 
 Дуан Юнпин сказал, что "Маленький тиран" должен быть заменен на пакет акций, а некоторые бесполезные отделы в компании должны быть удалены. Они должны увеличить Ramp;D и отдел продаж. Акции могут быть выданы в качестве вознаграждения. Это должно было показать благодарность компании сотрудникам, которые внесли огромный вклад.
 
 Конечно, Дуан Юнпин также считал, что именно он создал "Маленького тирана". Когда он возглавил эту компанию, у компании были долги или более 2 миллионов юаней. Он не просил у города денег на погашение долгов. Вместо этого он убедил дистрибьюторов и поставщиков дать ему время. Именно благодаря ему был создан Маленький Тиран. Даже находясь в долгах, он размещал рекламу в системе видеонаблюдения. Именно по этой причине The Little Tyrant стал лидером рынка игровых приставок.
 
 Название "Маленький Тиран" должно было позволить этой консоли стать тираном в этой индустрии. Можно сказать, что Дуан Йонгпин добился этого. За несколько лет он заработал десятки миллионов для города.
 
 Это он принёс всё это в город и должен ли он быть вознаграждён? Посмотрите на эти иностранные предприятия. Все их топ-менеджеры владели акциями компании. Почему он не может иметь то же самое? Кто из топ-менеджеров компании был более способен и сделал больше вкладов, чем он? Почему топ-менеджеры этих иностранных компаний получали тысячи юаней зарплаты, а он получал всего чуть больше 200 юаней в месяц?
 
 В других провинциях было много компаний, которые подверглись реструктуризации, и руководители были вознаграждены акциями компании, исходя из их вклада. Дуан Юнпин считал, что это должно стать эталоном. Никто в компании не будет иметь другого мнения. Именно он вернул компанию к жизни, и все в компании были ему благодарны.
 
 Но город не согласен с ним. Они чувствовали, что компания не нуждается в реструктуризации. Это было государственное предприятие, и компания развивалась хорошо. Не было необходимости в каких-либо изменениях.
 
 Но после постоянного протеста Дуан Ёнпина, Город уступил. Если бы Дуан Юнпин уволился, они не смогли найти никого, кто мог бы его заменить.
 
 Город поставил Дуэн Юнпину условие. Если бы прибыль маленького тирана смогла превысить 100 миллионов юаней в год, то они бы заговорили о реструктуризации компании.
 
 Дуэн Юнпин был очень рад. Город наконец-то уступил его требованию. Но теперь Город не хочет давать ему средства на разработку нового продукта. Без этих средств не будет никакого нового продукта. Как компания может зарабатывать деньги без нового продукта? Если бы Город не забрал всю прибыль компании в прошлом году, компании даже не нужно было бы попрошайничать у Города.
 
 После настойчивых мольб Дуань Йонпин, город согласился дать ему 500 000 юаней. Если он совершит какой-нибудь прорыв, то Город подумает, не предоставят ли ему больше средств. Дуэн Юнпин счастливо уехал. Он был полон решимости разработать машину для обучения и позволить Городу увидеть его возможности!
 
 Однако Дуан Юнпин не знал, что прототип учебного аппарата Айвы готов!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/935685

    
  





  Экстраординарный гений Глава 422 - Соревнуйтесь с самим собой


  

    
       Пекин, студия звукозаписи. Молодая женщина записывала новую песню, и у Фэн Юя были наушники, чтобы слушать красивый голос. Эта молодая женщина была лучшей певицей в Китае в прошлой жизни Фэн Юя. Ее голосовые связки были действительно уникальны.
 
 "Господин Фэн, мне очень нравится эта песня. Большое спасибо". На Инь вышла из студии и поклонилась Фэн Ю.
 
 "Мне тоже нравится твой голос. Я написал эту песню специально для тебя. Конечно, я говорю то же самое. Если ты подпишешь этот контракт, то получишь гораздо больше".
 
 Фэн Юй передал На Инь индоссаментный контракт. Sun Nan будет поддерживать проигрыватель Wind and Rain VCD, а Na Ying была выбрана Фэн Юй для поддержки проигрывателя Aiwa VCD.
 
 В настоящее время и Sun Nan, и Na Ying были лучшими певцами Китая. После новогоднего гала-ужина, Сунь Нан стала знаменитой за одну ночь. У него было много выступлений. Гонконгский лейбл хотел подписать его и помочь ему составить специально для него альбом.
 
 Если бы это было в прошлой жизни Фэн Юя, Сунь Нан был бы в проигрыше в этом контракте. Как новый певец, денег, которые он получит, будет очень мало. Но сейчас Сунь Нан уже прославился и получит больше преимуществ, если подпишет этот контракт.
 
 Сунь Нан позвонил Фэн Юю, чтобы выразить свою благодарность. Если бы Фэн Юй не выбрал его и не написал бы для него две песни, он бы никогда не получил таких возможностей. Даже когда Сунь Нань был уверен в своем пении, все равно была разница между тем, чтобы стать знаменитым сейчас и годом спустя.
 
 На Йин была восходящей и восходящей китайской певицей. Ее статус в категории поп-музыки в настоящее время все еще не может сравниться с Мао Аминь и несколькими другими китайскими певцами, но Фэн Юй знала, что с ее вокальными связками она будет популярна. Самое главное, Фэн Юй нравились ее песни.
 
 Фэн Юй предложила 1 миллион на 10 лет контракта. Na Ying не будет допущена к одобрению подобных продуктов. Даже музыка или продукты для записи не допускаются.
 
 На Йинг была соблазнена этим предложением. Но она чувствовала, что 10 лет - это слишком долго. Она предпочла бы контракт на 3 года на 300 000 юаней. Кроме того, она не была уверена в том, что такое VCD плеер Aiwa.
 
 В это время Фэн Юй подарил ей новую песню, чтобы узнать, нравится ей это или нет.
 
 была песня На Йин в прошлой жизни Фэн Ю. Это была песня, которая застрелила ее до звезд и стала королевой китайского поп-музыки. Другая ее песня, также была хорошей песней, которая заняла верхние строчки музыкальных чартов, но она была не так хороша. Текст песни также не подходил для текущей эпохи. Этого было достаточно, чтобы она смогла догнать Мао Амина.
 
 "Господин Фенг, 10 лет - это немного долго. Мы можем изменить его на 5 лет? 400 000 юаней хватит".
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Сестра На, как вы думаете, эта песня лучше, чем ? Может ли эта песня улучшить вашу певческую карьеру?"
 
 Хотя На Инь не хочет признавать, она знала, что это правда.
 
 На Инь кивнула: "Но......."
 
 Фэн Юй помахал рукой и прервал На Инь: "Вы думаете, что гонорар за поддержку, который я предложил, слишком низок, и через два года ваши гонорары вырастут на много, не так ли? Но задумывались ли вы когда-нибудь о том, что "Айва" - это большой бренд? Наш Walkman имеет более 90% доли рынка Китая. Даже без вашей поддержки нашего бренда, только реклама, повлияет ли на продажи наших VCD-плееров? Помнишь Ян Ву Кид? Он прославился и вошел в шоу-бизнес после рекламы кассетного плеера Yan Wu. Наш бренд будет продвигать нашу продукцию более агрессивно, чем Yan Wu".
 
 Фэн Ю говорил правду. Ян Ву Кид был еще студентом, когда смотрел в той рекламе. Он прославился благодаря этой рекламе. Но На Инь была другой. Теперь у неё была некоторая популярность. Но Фэн Ю не лгал, что На Инь получит больше известности после того, как станет пресс-секретарем Айвы. О ней узнает больше людей.
 
 "Могу я вернуться и подумать?"
 
 "Да, конечно. Но, пожалуйста, поторопитесь. Нам нужно скоро снимать рекламу. Если вы затянете ее надолго, мне, возможно, придется сменить другого представителя. Ты знаешь о Сун Нан? Я написала для него две песни, а он только что подписал контракт с лейблом Hong Kong Label. Он выпустит новый альбом для рынка Юго-Восточной Азии. Разве ты не хочешь быть похожим на него?"
 
 ……
 
 На следующий день, после того, как На Ин проконсультировалась со своей учительницей и обсудила с членами семьи, она подписала контракт. Несмотря на то, что контракт был длительным, для нее это была прекрасная возможность.
 
 "Вы не пожалеете о своем решении. Я гарантировала, что в этом году вы будете выступать на гала-вечере Весеннего фестиваля CCTV!". Фэн Юй сказал загадочно. В предыдущей жизни На Йин был приглашен выступить на Гала-вечере этого года. Люди стали замечать ее после ее выступления на Гала-вечере. Раньше люди слышали только её песни, но не знали её.
 
 На Ин была шокирована. Фэн Ю осмелился гарантировать, что она будет выступать на Гала-вечере? Если бы Фэн Ю сказала это раньше, она бы даже не подумала об одном вечере.
 
 "Этот 1 миллион юаней - за та". С этой суммой вы можете сконцентрироваться на своей карьере певца. Но я должен напомнить вам, что в будущем вы должны помнить о том, чтобы декларировать все свои заработки за каждое выступление, даже в ночных клубах, и платить налоги".
 
 Фэн Юй также напомнил Сунь Нань, Лю Дацин, Лысый Чэнь и т.д. В его предыдущей жизни они недостаточно декларировали свой заработок, а некоторые даже не платили налоги. Лю Дацин и Мао Амин были одними из тех, кто был жестоко наказан правительством.
 
 Теперь Сунь Нан и На Инь были представителями "Ветра и Дождя" и "Айвы". Фэн Юй не хочет, чтобы они делали такие ошибки. Конечно, если они попадут в неприятности с законом, это будет нарушением договора. Им не нужно компенсировать Фэн Юй какую-либо сумму, но они должны вернуть Фэн Юй индоссамент. Фэн Ю не хочет, чтобы они повлияли на имидж его брендов.
 
 После этого На Инь и Сун Нан начинают снимать рекламу для обоих брендов.
 
 Wind and Rain использовали песню как фоновую музыку, в то время как Aiwa использовала . Обе песни имели разные стили, и у певца были очень разные голоса. Даже то, как снималась реклама, было очень разным.
 
 У Фэн Ю не было выбора. На Йин хорошо выглядела, и ее также считали симпатичной певицей, но внешность Сунь Нан.......... может быть продана только как хорошая певица! Идол? Это слово не имело к нему никакого отношения всю его жизнь.
 
 Фэн Юй также нанял двух известных режиссёров для съёмок рекламных роликов. Одним из них был Чен Кейге, который снимал. Другой был режиссёром Чжан Иму.
 
 Фу Гуанчжэн не понимает, почему Фэн Юй нанял двух режиссёров для съёмок рекламных роликов. Они были ведущими режиссерами в Китае, а также самыми дорогими.
 
 Фэн Юй в глубине души думал, что он не только нанял их в качестве режиссёров для съёмок рекламных роликов. Он также подписал с ними контракты на 3 рекламных ролика и полностью их оплатил. Теперь они не считались дорогими. Их гонорары вырастут на несколько складок за один-два года!
 
 "Я хочу, чтобы потребители увидели соперничество между этими двумя брендами и состязались, чтобы превзойти друг друга". Фэн Юй ответил Фу Гуанчжэну.
 
 Соперничество? Фу Гуанчжэн внезапно увидел свет. Таким образом, поклонники этих двух певцов и режиссёров будут поддерживать свои бренды, и неважно, какой бы бренд они ни поддерживали, Фэн Юй будет тем, кто будет говорить обо всех деньгах!
 
 Так делали Sony и Aiwa в прошлом. Соперничество между обоими брендами позволило им закрепиться в отрасли и в то же время вытеснить других конкурентов.
 
 Фу Гуанчжэнь дал Фэн Юю большой палец.
 
 Фэн Юй увидела выражение Фу Гуанчжэн и почувствовала, что этот парень должен добавить в одну строчку: "Умный, ты такой умный!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/935686

    
  





  Экстраординарный гений Глава 423 - Учебная машина Айва, учитесь в собственном темпе.


  

    
       Соглашение между Aiwa и Nintendo было заключено до запуска учебного аппарата Aiwa, Aiwa не позволит Nintendo использовать свои каналы дистрибуции в Китае.
 
 Китай разрешил импорт игровой консоли. Nintendo хочет выйти на китайский рынок раньше, чем Sega, чтобы помешать последнему контролировать китайский рынок. В связи с этим Nintendo помогла Aiwa сначала изготовить партию обучающих машин. Что касается игровых картриджей, то китайские фабрики будут их производить. В основном это были игры, в которых использовались идиомы, слова, языки и т.д.
 
 В конце мая в Китае была запущена учебная машина Aiwa. Фэн Юй установил розничную цену в 3288 юаней за штуку, а оптовую - в 3000 юаней за штуку. Себестоимость одной единицы составила всего около 1500 юаней. Это все равно было стоимостью производства Nintendo для него и включает в себя налоги на импорт и транспортные расходы. Если бы она была произведена на китайских заводах, то стоимость была бы снижена примерно до 1000 юаней.
 
 Nintendo также представила несколько моделей игровых приставок для различных потребительских сегментов. Цены варьируются от 1 000 до 3 000 юаней. Nintendo хочет занять китайский рынок этой продукцией. Sega также представляет несколько различных моделей для противодействия Nintendo.
 
 И Nintendo, и Sega мало думают об обучающей машине Aiwa и маленьком тиране. Они чувствовали, что их приставки дешевле, имеют более качественные игры и более красивые. Их приставки в кратчайшие сроки захватят китайскую индустрию видеоигр. Это было бы точно так же, как когда они проникли на американский и европейский рынок.
 
 Компания Nintendo продолжает успешно сотрудничать с компанией Aiwa и имеет доступ к своим каналам дистрибуции. Эти дистрибьюторы были готовы попытаться продать свою продукцию. Они хотят знать, могут ли консоли и игры Nintendo позволить им получать какую-либо прибыль. Но поскольку они рассматривали это только как испытание, они не заказывали у Nintendo слишком много товаров. С другой стороны, у Sega дела шли не очень хорошо. Ни один ритейлер не захотел привезти свою продукцию. Это было связано с тем, что никто в Китае не слышал об этой марке, и она все еще была дорогой. Все чувствовали, что этот товар не будет продаваться в Китае!
 
 Когда человек Sega, отвечающий за китайский рынок, услышал эти причины, он чуть не заплакал. Sega также была одной из лучших игровых приставок, но в Китае Sega считался только вторым по рейтингу продуктом. Что не так с нашим брендом? Наши продукты были популярны в западных странах!
 
 Но вскоре Nintendo и Sega поняли, что в Китае полно дешевых игровых приставок. Они выкупили некоторые из этих консолей и узнали, что в этих приставках используются их запатентованные технологии. Даже внешний дизайн имитировал их. Эти компании не платили им за использование своих патентов!
 
 Эти компании незаконно использовали их технологии!
 
 Nintendo и Sega начали жаловаться правительству Китая. Они хотели, чтобы правительство запретило этим компаниям продавать эти консоли и в то же время компенсировало им их убытки. Однако китайское правительство встало на сторону их собственного народа. О каких патентах вы говорите? Вы обращались за лицензиями в Китае? Вы подавали заявки на патенты в Азии? Мы не знаем о них в Китае.
 
 Азия сильно отличалась от западных стран. На Западе были договоры и все эти страны соблюдали соглашения. Сюда входит и патентная защита. По этой причине патенты там были более защищены по сравнению с Азией. Это было в основном так для Юго-Восточной Азии. Патент должен применяться в разных странах. Например, японские патенты не были признаны в Китае.
 
 Когда Nintendo и Sega вели переговоры с китайским правительством, реклама компании Aiwa Learning Machine начала выходить в эфир по видеонаблюдению.
 
 Звездой этой рекламы по-прежнему была Джин Мин, самая известная китайская детская актриса. Никто не был более популярен, чем она. Ее гонорары за поддержку также были невелики.
 
 Фэн Юй тоже придумал идею для рекламы. Чжин Мин была дома. На её столе была учебная машина Аива, подключенная к телевизору.
 
 На экране телевизора летало несколько птиц с английскими словами. Джин Мин печатала на клавиатуре, и эти маленькие птички начали падать, как будто их застрелили.
 
 Вошла женщина средних лет и передала Чжин Мин яблоко: "Дорогая, как ты называешь это яблоко по-английски?"
 
 "А-П-П-Л-Е", яблоко! Так просто!" Когда Чжин Мин произносила это слово, она также сделала знак "ОК".
 
 Женщина обняла Джин Минга одной рукой и указала другой рукой на Учебную Машину Аива: "Так как я купила Учебную Машину Аивы для своего ребенка, мне не нужно беспокоиться о ее учебе".
 
 Камера панорамировала и увеличила изображение Учебного Машины Аива на столе, а голос Джин Мина был слышен на заднем плане: "Аива учит машину, учись в собственном темпе!"
 
 Экран изменился на картинку Учебной Машины Аива с лозунгом Аивы: "Аива Электроника, я люблю Китай!".
 
 ……
 
 "Дорогая, купим ли мы эту Учебную Машину Аивы для нашего ребенка? Наш ребёнок заработал меньше, чем соседний ребёнок Старого Чжана за его английский!"
 
 "Хорошо". Завтра сходи в торговый центр и проверь. Мы действительно наблюдаем за учебой нашего ребенка. Его учитель делал мне выговор всякий раз, когда я ее видел!"
 
 ……
 
 "Мама, я хочу эту Учебную Машину Айвы".
 
 "Зачем тебе это? Ты также не изучаешь английский".
 
 "В ней тоже есть идиома". Я хочу выучить идиомы. Кроме того, это можно использовать для того, чтобы научиться печатать. Наш учитель сказал нам, что в будущем все будут использовать компьютеры для набора текста".
 
 "Тогда иди и спроси своего отца. Если он согласится, я куплю его для тебя".
 
 ……
 
 "Папа, я иду в дом Сяо Мина. Его отец купил Учебную Машину Айвы. Я собираюсь учиться с ним".
 
 "Улучшатся ли твои оценки, когда ты будешь использовать эту штуку?"
 
 "Это лучше, чем ничего".
 
 "Вперед. Мы также купим один в эти выходные в торговом центре. В будущем вы можете остаться дома и учиться".
 
 ……
 
 "А, твой отец купил для тебя Учебную Машину Аивы? Ты сидишь дома по выходным и учишься?"
 
 "Тише.......... картриджи для видеоигр также совместимы с этой Учебной Машиной". Я играл в Контру!"
 
 "А? Эта Учебная Машина также может быть использована в качестве игровой приставки?"
 
 "Точно. Мой отец не хотел покупать мне видеоигры. Но на этот раз он купил для меня эту Учебную Машину. Мой отец - аутсайдер, а мама сегодня работает в ночную смену. Хочешь прийти ко мне домой поиграть в игру?"
 
 "Хорошо. Я скажу маме, что иду к тебе учиться!"
 
 ……
 
 Реклама на CCTV была очень эффективной. Плеер VCD еще не был запущен, а все рекламные слоты, купленные Feng Yu, были эфирными Aiwa Learning Machine. В течение 3 дней дистрибьюторы звонили в Tai Hua Trading, чтобы заказать больше товаров.
 
 На первую партию было всего 10 000 единиц Aiwa Learning Machine, и каждый дистрибьютор получил только от 300 до 500 единиц. Исходя из текущей ситуации, их запасы будут распроданы в течение недели!
 
 У Чжиган сразу же связался с Фу Гуанчжэном. Aiwa Learning Machine также была импортирована в Китай через Гонконг, так как налоги были ниже. Гонконгская компания "Айва" также экспортировала этот продукт на Тайвань и в Малайзию.
 
 К счастью, Аива расширяла свои фабрики. Когда Фэн Юй сказал, что хочет запустить Учебную машину, они закупили еще две производственные линии. Все они были в Японии и начали производство Учебной Машины. Nintendo занималась производством для Aiwa в качестве подрядчика.
 
 Когда вторая партия из 20 000 экземпляров была доставлена в Китай, машина обучения завоевала популярность и на других рынках Юго-Восточной Азии.
 
 В этой машине использовалось 486 процессоров. Она имеет некоторые функции, похожие на компьютер, и продавалась всего за 600 долларов США! Технологии Aiwa были выдающимися. Неудивительно, что Aiwa Walkman была лучше, чем Sony. Это была сила технологий!
 
 Сначала Хейтаро Накадзима не очень хорошо думает об этой Учебной Машине. Но Фэн Юй настаивал на этом и даже попросил его заплатить Nintendo за их производство. Теперь, судя по показателям продаж, Фэн Юй был прав. Если бы эту Учебную Машину производили другие, они бы упустили всю эту прибыль.
 
 Более того, Хейтаро Накадзима хотел выйти на компьютерный рынок. Эта Учебная Машина была проверкой способностей его технических специалистов!
 
 По мере роста популярности Учебной Машины, продажи Aiwa Walkman в Юго-Восточной Азии продолжали увеличиваться. Это было преимуществом брендинга! Пока у бренда есть успешный продукт, потребители будут обращать внимание и на другие продукты!
 
 Aiwa Learning Machine была успешной!
 
 Заметки переводчика: Чжин Мин, родившийся в Пекине, наверное, самая известная китайская детская звезда за последние два десятилетия. Дуббированная "Китайский храм Ширли", Цзинь, с ее милой и милой внешностью, была любима миллионами китайцев в 1990-х годах, когда сняла серию телевизионных хитов, адаптированных из романов известного китайского автора романов Чунг Яо, в том числе "Ваньцзюнь" (1990), "Жажда возвращения мужа" (1990), "Трава у Риверсайда" (1992) и "Цветение сливы" (1993).
 
 Jin's1989 изобразил здоровую девушку Wanjun, когда ей было всего девять лет, произвел долгое впечатление на ее поклонников, протолкнув ее в коробку "Китайская детская звезда навсегда". Тем не менее, Цзинь постепенно потеряла славу, когда выросла. С 18 лет она стала довольно неизвестной или смутной фигурой в мире шоу-бизнеса. Цзинь начала работать в китайской художественной труппе угольных шахт после окончания Школы международных исследований Пекинского университета в 2003 году. Сообщается, что в сентябре 2012 года она связала узел с китайским кинопромоутером Ань Юганом.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/935687

    
  





  Экстраординарный гений Глава 424 - Безвременная кончина маленького тирана


  

    
       Когда Маленький Тиран еще разрабатывал Учебную Машину, они обнаружили, что на рынке уже был подобный продукт, и он рекламировался в системе видеонаблюдения. Именно Айва представила этот продукт.
 
 Все они никогда не ожидали, что Aiwa, которая производила Walkman, будет производить Учебные Машины!
 
 Они сразу же закупили несколько единиц на рынке и демонтировали их. Это было быстрее, чем разработка самого продукта. Вскоре Дуан Йонгпин извлек технологии из Учебной Машины.
 
 Дуан Юнпин с воодушевлением сообщил своим лидерам, что они успешно разработали свой новый продукт. Стоимость также была меньше, чем 1300 юаней. Несмотря на то, что учебная машина Aiwa уже присутствовала на рынке, он не волновался.
 
 Когда он начал производить игровые приставки, на рынке также были подобные продукты. Но в конце концов, Маленький Тиран победил всех своих конкурентов.
 
 Эта Учебная Машина тоже будет такой же. Вы продаете за 3000 RMB, потому что это импортный продукт. Импортные налоги и транспорт были фиксированной стоимостью и не могли быть снижены. Маленький тиран был другим. Их стоимость была ниже и могла установить розничную цену в 2 000 RMB за единицу.
 
 В прошлом Маленький Тиран победил всех своих конкурентов в ценовой войне. Несмотря на то, что Aiwa была большим брендом, бренд The Little Tyrant также был популярен, особенно в южном регионе.
 
 Лидеры были рады, что новый продукт наконец-то готов. Средства, выделенные на исследования, не пропали даром. Дуан Юнпин пообещал им, что учебная машина "Маленького тирана" быстро займет рынок. Несмотря на то, что Айва рекламировала ее на CCTV, у Маленького Тирана также были рекламные контракты с CCTV.
 
 Реклама Аивы собиралась завлечь родителей, чтобы они купили Учебную Машину для своих детей, но у Дуань Йонгпина также была отличная идея для его рекламы. Детская песня. Песня, которую легко запомнят дети. Когда они играли, они могли петь эту песню. Это было бы очень эффективно.
 
 Теперь Дуэн Йонгпин нуждается в средствах на маркетинг. Они могут заставить местные телеканалы транслировать свои рекламные ролики, и у них есть каналы сбыта. Для них не было бы проблемой захватить долю рынка у Айвы!
 
 Лидер кивнул и согласился с Дуан Йонгпингом. Он дал Дуан Юнпину деньги на маркетинг. Он с нетерпением ждал, когда учебная машина Маленького Тирана прославится в Китае, а годовая прибыль составит более 100 миллионов!
 
 Получив деньги, Дуан Юнпин сразу же заказал фабрику по производству Учебной машины на полную мощность. Они могут остановить производство для своих консолей. Зарубежные игровые приставки уже вошли в Китай, и у них есть более интересные игры. Он хочет, чтобы Маленький Тиран медленно отошел от индустрии видеоигр. Ему нужно, чтобы потребитель думал, что The Little Tyrant - это компания, которая производит обучающие машины.
 
 Но когда он пошел в Торгово-промышленное бюро, он узнал, что его продукт нельзя назвать Learning Machine!
 
 Дуан Ёнпин был озадачен. Почему его продукт нельзя назвать "Учебной Машиной"?
 
 Сотрудники Торгово-промышленного бюро сказали ему, что "Учебная машина" была зарегистрирована компанией "Тай Хуа Трейдинг" как их торговая марка и разрешила компании "Гонконг Айва" использовать это название. Маленький тиран не был уполномочен, и если он будет использовать его, это будет нарушением. Их товар будет считаться контрафактным!
 
 Дуан Юнпин никогда не ожидал, что продукт, который он разрабатывал так долго, уже зарегистрирован. Но это его не остановило. Вы назвали свой продукт "Супер Учебная Машина", затем я назову свой продукт "Супер Учебная Машина". Маленький тиран Супер Учебная Машина звучит лучше, чем Учебная Машина Айвы. Когда родители услышали это имя, они наверняка купили бы его продукт!
 
 После ухода из Торгово-промышленного бюро, Дуан Юнпин внезапно вспомнил о патентах. Учебная машина зарегистрировала их технологии?
 
 После нескольких запросов, это было действительно так, как он думал. Несколько технологий в Учебной Машине были зарегистрированы. Если Маленький Тиран должен был использовать эти технологии, им нужно было получить разрешение от Aiwa Japan!
 
 Дуэн Йонгпин вяло возвращается в компанию. Он попросил своих сотрудников разработать этот продукт, но теперь они не могут его производить. Как он вообще может заработать 100 миллионов?
 
 Дуан Юнпин не получит акций компании от города. Возможно, его даже возьмут на работу! Он знал, что лидер в городе был недоволен им, но у лидера нет оправдания, чтобы иметь дело с ним. Теперь, он представил это оправдание лидеру лично!
 
 Завод приобрел материалы и начал производство Учебной Машины. Дуан Юнпин также связался со всеми своими дистрибьюторами, чтобы подготовиться к выпуску своей продукции в следующем месяце.
 
 Но теперь он не может продать этот продукт. Это было нарушение патента! Он может поспорить с японскими компаниями по производству видеоигр, и китайское правительство все равно поддержит его.
 
 Но что, если бы обе стороны были китайскими компаниями? Какую сторону примет правительство? Аива была более могущественной, чем они, а Тай Хуа Трейдинг все еще была компанией, которая выиграла награду национального уровня!
 
 Если бы обе компании были вовлечены в судебный процесс, он, несомненно, проиграл бы. Его продукт даже будет заклеймен как поддельный. Как генеральный директор, он также может быть посажен за решетку!
 
 Городской лидер все еще мечтал об Учебной Машине Маленького Тирана. Это будет его заслуга, и его повысят!
 
 Но Дуан Ёнпин сказал ему, что Маленький Тиран не может изготовить Учебную Машину внезапно.
 
 Это была шокирующая новость. Лидер был шокирован. Почему продукт не может быть произведён? Разве этот продукт не был успешно разработан? Вы сказали мне, что производственные линии были изменены, и мы можем производить продукт на полную мощность.
 
 Нарушение. Мы нарушили патент Айвы и их торговую марку. Лидер мог легко уладить нарушение товарного знака, но это было невозможно для патентов. Если только Маленький Тиран не смог получить разрешение от Айвы!
 
 Но как это возможно? У Учебная Машина Аивы не имела конкурентов, и этот продукт был новинкой на рынке. Никто в здравом уме не разрешил бы кому-нибудь другому их патенты.
 
 Лидер был в ярости!
 
 Тебе нужны средства, я дал тебе их. Я поддерживал вас во всем, что вы делаете, а теперь вы говорите мне, что мы не можем продать этот продукт?
 
 "Сколько средств вы взяли у города? Что вы обещали мне в самом начале? Теперь, как я отвечу вышестоящим? Отвечай!"
 
 "Я возьму на себя всю ответственность за это дело!" Дуан Ёнпин опустил голову. Если он не взял на себя всю ответственность, то вину должен был взять на себя кто-то другой в компании. Он верил, что, даже если его уволят, он все равно сможет получить высокооплачиваемую работу. Он даже мог начать свой собственный бизнес.
 
 Но что будет с кем-то еще, если его уволят? В конце концов, это он отдал приказ начать этот новый продукт. Он никак не мог переложить вину на кого-то другого.
 
 "Вы возьмете на себя всю ответственность? Как вы возьмете на себя ответственность? Несколько миллионов потрачено на разработку этого нового продукта, а как насчет дистрибьюторов? Мы уже собрали более 10 миллионов юаней с дистрибьюторов, и согласно контракту, мы должны компенсировать им вдвое больше! Это более 20 миллионов! Вы думаете, что все будет решено только тем, что вы скажете мне, что возьмете на себя всю ответственность?!".
 
 Дуан Ёнпин понял, что его решение обошлось Маленькому Тирану более чем в 20 миллионов! Даже если он уйдет в отставку, это не будет решено.
 
 "Продолжайте производить и отправлять товар дистрибьюторам согласно контракту. Это единственное решение!" Лидер некоторое время думал и сказал.
 
 Дуан Ёнпин был в шоке. Это было незаконно. Он возьмет вину на себя и сядет в тюрьму!
 
 "Нет. Я не согласен. С Маленьким Тирантом будет покончено. Мы должны компенсировать дистрибьюторам. Когда Маленький Тиран рядом, все еще есть надежда. Деньги, которые мы потеряли, все еще можно вернуть. Если мы продолжим производство поддельной продукции, Маленький Тиран действительно уйдет!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/943333

    
  





  Экстраординарный гений Глава 425 - Покупка маленького тирана


  

    
       Когда Дуан Ёнпин чувствовал себя беспомощным, в офис Маленького Тирана прибыл неожиданный гость.
 
 "Здравствуйте, я Фу Гуанчжэн, генеральный директор компании "Гонконг Айва", мне нужно кое-что с вами обсудить."
 
 Фэн Юй сказал Фу Гуанчжэну следить за этой компанией. Эта компания, безусловно, будет производить Учебную Машину. Fu Guangzheng должна сообщить этой компании, что они будут нарушать патенты до того, как их продукция будет выпущена на рынок. Он должен убедиться, что эта компания не сможет продать даже один продукт!
 
 Если Маленький Тиран осмелится продать, то Фу Гуанчжэн получит команду юристов, которые засудят их!
 
 Но Фэн Юй не ожидал, что Маленький Тиран не посмеет продать свои учебные машины, хотя они уже произвели эти продукты! Теперь их фабрика остановила производство, и все их товары сидели на складе, собирая пыль.
 
 Фу Гуанчжэн появилась в "Маленьком тиране" и не дала им на это разрешение. Именно Фу Гуанчжэн интересовался фабрикой, брендом и персоналом "Маленького тирана". Он хочет приобрести Маленького Тирана!
 
 "Ты хочешь купить Маленького Тирана?"
 
 "Точно. Маленький Тиран сейчас должен быть в долгах, верно? Вновь произведенный продукт не может быть продан. Если вы их продадите, это будет считаться нарушением патента. Ваша компания тоже должна быть закрыта! Если вы продадите Маленького Тирана мне, город получит сумму денег, рабочие не останутся без работы, а компания все равно будет здесь. Город все еще сможет собирать налоги".
 
 Дуан Юнпин уставился на Фу Гуанчжэн: "Ты сделал это нарочно?" Как он узнал, что Маленький Тиран производит Учебные Машины? Он следил за нами до того, как все случилось? Это была ловушка?
 
 Фу Гуанчжэн спокойно ответил: "Специально? Мы намеренно позволяем вам использовать наши технологии нелегально? Если это действительно умышленно, то я сделаю огромный заказ в вашей компании". Буду ждать, пока вы не сможете доставить товар и требовать от вас компенсации". Может быть, мне даже не нужно приходить, чтобы приобрести эту компанию. Суд может даже отдать Маленького Тирана мне!"
 
 Дуан Ёнпин упал обратно в кресло. Точно. Если Фу Гуанчжэн действительно так делает, то Маленький Тиран не сможет выжить. Но он всё равно почувствовал что-то подозрительное. Почему кто-то уже разработал Учебную Машину, когда они только начали развиваться? Регистрация патентов была нормальной, но почему "Учебная машина" была зарегистрирована как их бренд?
 
 Это было странно. Но, как сказал Фу Гуанчжэн, если бы это было задумано, Маленький Тиран оказался бы в худшем положении, чем сейчас. Кроме того, Айва не должна знать, что Маленький Тиран разрабатывал Учебную Машину.
 
 Но несмотря ни на что, продажа компании Айве была лучшим решением.
 
 "Ты собираешься полностью владеть Маленьким Тираном?"
 
 "Нет, я всего лишь мелкий акционер. Есть еще один крупный акционер из Бинг-Сити. Но он сказал, что в будущем он отдаст вам часть акций этой компании в качестве награды"!
 
 ……
 
 "Дуан Йонгпинг", это решение, о котором ты говоришь? Продать Маленького Тирана?" Глава города гневно посмотрел на Дуань Йонгпина. Ты хочешь, чтобы Город продал компанию, которая заработала почти 30 миллионов в прошлом году?
 
 "Секретарь Лю, кроме как продать эту компанию мне, какое у вас есть другое решение? Я единственный, кто может помешать Маленькому Тирану компенсировать дистрибьюторам вдвое большую сумму. Потому что мы можем снабдить дистрибьюторов Учебной Машиной Аива, и они обязательно примут это решение". Может быть, мы также сможем разрешить Маленькому Тирану использовать наши технологии. Это также то, что только мы можем сделать, так как мы владеем всеми патентами". Фу Гуанчжэн высокомерно ударил его в грудь.
 
 Секретарь Лю опустил голову и молчал. Дуань Юнпин также сидел рядом и молчал.
 
 "Есть ли другое решение? Как насчёт того, чтобы позволить тебе инвестировать в "Маленького тирана"?"
 
 Фу Гуанчжэн покачал головой и улыбнулся: "Я не только представляю себя. Маленький тиран, включая компанию, фабрику, бренд и все активы должны быть проданы нам". Конечно, мы также обещаем, что не уволим ни одного работника без всяких на то причин". Мы также не будем вычитать их зарплату!"
 
 Хм... Рабочие не могут быть уволены, но не для тех, кто на управленческом уровне. Слишком легко было искать оправдание, чтобы уволить тех, кто на управленческом уровне.
 
 Фу Гуанчжэн был таким же, как и Фэн Ю. Они могли принять профсоюз в компании, но не могли позволить никому, кто ничего не делает в компании. Компания - это компания, а не правительство. В компании не было необходимости иметь всевозможные отделы. Некоторые из этих отделов имеют перекрывающиеся функции! Зарплата руководителей этих отделов была намного выше, чем у рабочих!
 
 "Город" все еще может держать акции? Вы можете владеть большинством акций". Отношение госсекретаря Лю было похоже на то, что он умолял Фу Гуанчжэна.
 
 Если город все еще владеет какими-то акциями, то он может сказать, что получил инвесторов из Гонконга и частные компании для вложения в компанию для расширения. Однако если бы он полностью продал компанию, как бы он объяснил это вышестоящим? Потому что мы почти продали контрафактную продукцию, компания стояла перед закрытием и была приобретена кем-то другим?
 
 Фу Гуанчжэн покачал головой: "Простите. Мы не можем так поступить! Если вы продадите нам "Маленького тирана", мы оценим все активы, включая ваши акции на складе. Кроме нас, ни одна другая компания не примет эти акции! Город получит не менее 20 миллионов юаней. Если ты не продашь нам компанию, то Маленькому Тирану понадобится не менее 30 миллионов RMB, чтобы погасить все долги. Ты можешь хорошенько все обдумать. Хочешь 20 миллионов наличными, твои работники продолжат работать, а компания, которая будет платить городу налоги, или ты хочешь вывезти 30 миллионов, чтобы спасти эту компанию. Существует также высокая вероятность банкротства компании после того, как вы ее спасли. Я буду ждать вашего ответа".
 
 Фу Гуанчжэн позвонил Фэн Юю, когда прибыл в отель. Он сказал Фэн Ю, что они определённо приобретут эту компанию. Но почему Фэн Ю не воспользовался этой возможностью, чтобы выкупить эту компанию по низкой цене? Он считает, что если он использует какие-то стратегии, то, возможно, сможет нажать на сумму менее 10 миллионов юаней. Сейчас они использовали почти 20 миллионов юаней, чтобы купить эту компанию. Это было расточительством.
 
 Однако Фэн Ю не возражал. Таким образом, их отношения с городом также будут лучше, и они все еще могли бы держать технический персонал в компании.
 
 Фу Гуанчжэн также считал, что технический персонал "Маленького тирана" был очень искусным. Им удалось сломать технологии Learning Machine за такое короткое время. Но они не должны были стоить Фэн Ю, чтобы вложить столько денег. Будучи бизнесменом Гонконга, он не боялся местного правительства.
 
 ……
 
 В тот самый день заседание правительства города Чжуншань продлилось до полуночи. Все лидеры обсуждали, принять ли предложение Фу Гуанчжэна. В конце заседания все они согласились принять эту сделку.
 
 В конце концов, все ситуации, упомянутые Фу Гуанчжэном, могут произойти, и они должны с этим смириться. У них есть только два решения. Первое - продать компанию и забрать деньги. Другой должен был выйти с 30 миллионами, чтобы спасти компанию, но компания все равно может обанкротиться, а рабочие останутся без работы.
 
 Секретарь Лю доложил об этом своему вышестоящему в городе Ян, а вышестоящий некоторое время колебался и согласился продать "Маленького тирана" гонконгскому бизнесмену.
 
 Фу Гуанчжэн привел свою команду для оценки активов "Маленького тирана". Материалы и продукты на складе стоили несколько миллионов. Все оборудование и другие активы остались в компании. Но ликвидные активы отсутствовали. Город снял все деньги с компании.
 
 Фу Гуанчжэн был в ярости. Они договорились, что он возьмет на себя все долги компании, и город не может трогать все активы. Денег не хватало. Во время переговоров Фу Гуанчжэн не дал городу никакого лица. Он указал на многочисленные проблемы в компании "Маленький тиран". Например, завод был слишком маленьким, рабочие были слишком старыми, руководство было слишком грязным, многочисленные ошибки в счетах, плохое имущество также оценивалось слишком высоко и т.д.
 
 Вы упомянули, что у вас десятки миллионов заказов? Пожалуйста....... Вы вообще можете закончить эти заказы? Без нас эти приказы убьют вас!
 
 В конце концов, Фу Гуанчжэн уволил большинство людей на управленческом уровне. Осталось всего несколько человек, которые отвечали за производство, продажи и Ramp;D. Окончательная сумма поглощения также была снижена до 17 миллионов юаней. Сначала Фу Гуанчжэн пообещал 20 миллионов юаней, и город снял со счетов только около 800 000 юаней. Из-за жадности города они потеряли несколько миллионов!
 
 Маленький Тиран был официально переименован в компанию Айва Маленький Тиран. Фэн Юй владел 80% акций, а Фу Гуанчжэн 10%. Фэн Юй передал Дуань Юнпину оставшиеся 10% акций для распределения среди остальных сотрудников. Он должен был решить, кто из сотрудников получит эти акции. Фэн Юй также пообещал Дуан Юнпину акции компании, если он сможет внести значительный вклад в компанию. 
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       После поглощения "Маленького тирана", фабрика будет производить продукцию для двух брендов. Один из них - Aiwa Learning Machine, а другой - The Little Tyrant Super Learning Machine. Розничные цены на оба продукта были разными. Супер Учебная Машина Маленького Тирана была оценена в 2680 RMB.
 
 Фэн Юй, наконец, монополизировали промышленность Учебные машины.
 
 Норио Ога внимательно следил за Айвой. В конце концов, Аива не полностью погасил их долги перед Sony. В этом году Айва представила две модели Walkman и снова победила Sony. Сейчас Aiwa занимает более 40% мирового рынка Walkman, и эта цифра продолжает расти. Доля Sony на рынке упала примерно до 30%, и она продолжает снижаться!
 
 Норио Ога также обнаружил, что Aiwa совершила большую ошибку, а именно: Машина обучения, совместно разработанная Aiwa и Nintendo!
 
 Что это была за штука? Похоже на игровую консоль, но это была не игровая приставка. Она выглядит как компьютер, но это был не компьютер. Кто бы мог купить такой продукт? Похоже, что Aiwa потратит всю прибыль, полученную от их Walkman, на эту Учебную Машину.
 
 Для такого бесполезного продукта Aiwa все же попросила Nintendo произвести его для них. Nintendo была глупой? Почему Nintendo позволила Aiwa забрать большую часть прибыли? Потому что от этого продукта можно было получить не так много прибыли! Nintendo хотела, чтобы каналы дистрибуции Aiwa были только в Китае.
 
 Этот китайский босс Аивы был действительно глуп. Он даже убедил правительство разрешить вход игровых консолей в Китай.
 
 После того, как Nintendo и Sega выйдут на китайский рынок, эти китайские компании, производящие игровые приставки, будут закончены. Эта смехотворная Learning Machine наверняка устареет. Это был недостаток дальновидности!
 
 Как и в прошлом, Aiwa может вернуться к своей прежней ситуации. Быть в долгах из-за неудавшегося продукта!
 
 Как только у Аивы возникнут проблемы с финансами, "Уолкман Сони" снова поднимется. Sony сейчас исследует супертонкий Walkman. Когда эта модель будет представлена на рынке, это станет поворотным моментом для Sony!
 
 Айва сосредоточила все свое внимание на этой Учебной Машине. Норио Ога также слышал, что Aiwa обменялась некоторыми технологиями с другой компанией и приобрела две новые производственные линии для производства нового типа видеоплеера.
 
 Норио Ога был очень рад. Хейтаро Накадзима был жадным человеком. Он хочет делать все и не учитывает возможности Аивы. Как Аива мог позаботиться о стольких фронтах? У компании достаточно сотрудников Ramp;D? Не в каждой компании так много разработчиков, как в Sony!
 
 На этот раз Sony обязательно обогнает Aiwa! Особенно Aiwa должна будет погасить свои долги в конце этого года. Посмотрим, как Aiwa вернет свои долги после того, как потратит столько денег в этом году. Будет ли у этого китайского отродья деньги, чтобы вернуть долги?
 
 Если Хейтаро Накадзима был уволен китайским боссом, то Аива уйдет. Без Хейтаро Накадзимы Аива не сможет возродиться!
 
 Когда Норио Ога, все высшее руководство Sony и все японские компании электроники ждали, когда Айва потерпит неудачу, они получили известие, что "Учебная машина Айвы" вышла из употребления. Все дистрибьюторы в Китае размахивали чеками, требуя от Aiwa увеличить производство.
 
 Вскоре после этого, Машина обучения начала появляться во многих странах Юго-Восточной Азии. Хотя продажи в этих странах не были выдающимися, у них не было конкурентов и не было потерь. Судя по тому, как шли дела, это был лишь вопрос времени, когда Aiwa получит большую прибыль в этих странах!
 
 Теперь, Норио Ога, все высшее руководство Sony и все японские компании электроники были ошеломлены. Они начали исследовать, почему эта обучающая машина может так хорошо продаваться и как этот продукт зарабатывает деньги.
 
 С их точки зрения, это была всего лишь игровая консоль со старыми устаревшими игровыми картриджами. Несмотря на то, что к ней была прикреплена клавиатура и она могла изучать иностранные языки, в ней не было ничего особенного. Но этот продукт был очень популярен среди потребителей!
 
 Вскоре Aiwa купила компанию в Китае и начала выпускать еще один бренд Learning Machine. Aiwa также начала продавать эту Учебную Машину в Японии.
 
 Все они не ожидали, что эта Learning Machine сможет хорошо продаваться в Японии. Так как Aiwa Learning Machine продавалась только в розничных магазинах Aiwa, им не нужно было делать много промо-акций. Розничный магазин Aiwa имеет большой трафик, и Машины Обучения были широко приняты японцами!
 
 Теперь потребители говорили, что технологии Aiwa достаточно хороши для производства компьютеров, и они лучше, чем Sony. Какая шутка! Были ли компьютеры так легко изготовлены? Если бы это было так просто, компания Sony давно бы создала свои собственные компьютеры. Электронные технологии Аивы никогда не были бы лучше, чем Sony, за исключением Walkman!
 
 Но все эти люди твердо верят, что это было только на время. Aiwa не будет зависеть от этого продукта, чтобы заработать деньги. Более того, Aiwa также собиралась представить новый тип видеоплеера. Это была большая шутка!
 
 Для Aiwa было невозможно заработать на каждом продукте!
 
 ……
 
 Председатель совета директоров Nintendo курил в их штаб-квартире.
 
 Nintendo вышла на китайский рынок примерно на месяц, но каковы были продажи? Все вы говорили, что Китай - это новый рынок, и как только мы выйдем на него, мы наверняка увеличим продажи и прибыль Nintendo.
 
 Но что произошло в конце концов? Это был второй месяц, и ни один из дистрибьюторов не заказывал продукцию. Это произошло потому, что консоли, которые они заказывали в первый месяц, все еще лежали на полках!
 
 Фабрики Nintendo увеличили выпуск своих консолей, и все эти консоли сидели на своем складе. Если так будет продолжаться, им придется снизить цену продажи. Председатель совета директоров все равно мог бы согласиться, если бы китайский рынок перешел к компании Sega. В конце концов, Sega все еще оставалась номером 2 в мировой индустрии видеоигр. Некоторые технологии Sega были более продвинутыми, чем Nintendo.
 
 Но на самом деле китайцы не любят Nintendo, и они даже не слышали о Sega!
 
 Nintendo оплатила рекламные сборы, но почему была только газетная реклама? Где телевизионная реклама? В Китае есть телеканалы, которые охватывают весь Китай, почему вы не можете рекламировать на этих каналах? Что? Нет доступных рекламных слотов? Бесполезно! Все вы бесполезны!
 
 Nintendo неправильно оценила китайский рынок. Их продукция была слишком дорогой, и китайцы не могли смириться с их ценами. Продавались только те модели, которые стоят около 1000 юаней. Никто не покупал те консоли, которые стоят больше 2000 юаней.
 
 Обе консоли имели одинаковые функции. Только игровые картриджи, которые поставляются вместе с приставками, отличались друг от друга. Компания Nintendo также поняла, что в течение короткого периода времени появляются поддельные игры с новейшими играми. Эти подделки стоят от нескольких юаней до более 10 юаней. Все оригинальные игровые картриджи стоят более 100 юаней.
 
 Компания Nintendo также заметила, что игра Learning Machine продается очень хорошо. Хотя эта Learning Machine использовала марку Aiwa, Aiwa брала на себя значительную долю прибыли, а Nintendo получала лишь малую часть.
 
 Но очень скоро Nintendo узнала, что Aiwa сократила свое производство и купила китайскую компанию. Эта китайская компания получила разрешение на производство еще одной модели Learning Machine, названной The Little Tyrant Super Learning Machine!
 
 Nintendo почувствовала, что их обманула Аива. Они дали Aiwa эти технологии и помогли Aiwa разработать этот продукт. Однако теперь прибыль уменьшилась!
 
 "Звоните Хейтаро Накадзиме сейчас же! Если он всё ещё хочет сотрудничать с нами, тогда он должен дать мне объяснение!"
 
 Председатель совета директоров Nintendo считал, что под влиянием Nintendo Айва неизбежно уступит его требованиям. Но Хейтаро Накадзима, не колеблясь, сказал ему, что если Nintendo думает, что она терпит неудачу в этом сотрудничестве, то мы можем пойти разными путями!
 
 В то время Nintendo знала, что Айва использовал их, и их обманула Айва! Это было похоже на то, что произошло между ними и Sony.
 
 Aiwa прекратила их сотрудничество, но они получили некоторые технологии Nintendo. Технологии Nintendo, приобретенные у Aiwa, были не столь ценны. Хотя Nintendo получила то, что хотела, выйдя на китайский рынок и разделив каналы сбыта Aiwa, их продукция не продавалась в Китае. Они понесли огромные потери!
 
 Теперь Nintendo была такой же, как и Sony. Оба проклинали Аиву и молились, чтобы Аива потерпел неудачу. Они проклинали новый видеоплеер Aiwa на неудачу, а учебная машина была лишь мимолетной тенденцией!
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       На рынок была выведена Супер Учебная Машина Маленького Тирана. Несмотря на то, что цена была ниже, чем у Aiwa Learning Machine, продажи были не так хороши, как ожидал Дуан Йонгпин.
 
 Дуан Йонгпин придумал идею для своей рекламы. "Клэппинговая песня". Фэн Юй немедленно организовал для него два рекламных слота.
 
 "Ты хлопаешь один раз, я хлопаю один раз, у Маленького Тирана новая Учебная Машина".
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, это был классический рекламный джингл Маленького Тирана. Однако, в этой жизни, это джингл будет не так эффективен, как это было в его прошлой жизни. В прошлой жизни у Маленького Тирана не было конкурентов.
 
 В этой жизни Aiwa Learning Machine был на рынке уже почти месяц и занимался агрессивной рекламой. Каждый день на CCTV было 8 объявлений. Ни одна другая компания или бренд не делал этого раньше.
 
 Дуан Юнпин проанализировал свою маркетинговую тактику и почувствовал, что это произошло потому, что у "Маленького тирана" нет ни одной знаменитости, которая бы поддерживала его продукцию. Если бы он смог заставить знаменитость одобрить его Учебную Машину, то продажи должны подняться. Сейчас не так много знаменитостей. Единственной, которая была знаменита по всему Китаю и даже всему миру, была Джеки Чан.
 
 Дуан Юнпин позвонил в Фэн Ю и сказал Фэн Ю, что он думает о том, чтобы заставить Джеки Чана одобрить "Машину для обучения маленьких тиранов".
 
 Фэн Ю получил шок и чуть не бросил телефон на пол. Кого ты сказал? Джеки Чан?
 
 Ради всего святого, Джеки Чан также был известен как убийца марок в своей прошлой жизни. Какие бы товары он не поддерживал, с этой маркой случится что-то ужасное. В деловом мире даже существовал термин "поддержка Джеки Чана", описывающий смерть компании!
 
 После того, как Джеки Чан поддержал "Машину для обучения маленьких тиранов" и "Маленького тирана" закрылись. Он поддержал игрока Ai Duo VCD, а босса этой компании посадили за решетку, и компания закрылась. Он поддержал Fen Huang Cola, и эта марка исчезла. Он поддержал Volkswagen Caddy, и только около 900 единиц было продано по всему Китаю. Вскоре после этого эта модель ушла с китайского рынка. Он одобрил шампунь Bawang, а позже, по слухам, этот шампунь вызвал рак. Он одобрил кнедлики Si Lian, и эти кнедлики было приказано убрать с полок, так как они были заражены бактериями. Он одобрил автомобили Mitsubishi, и компания Mitsubishi массово отозвала свои автомобили из-за неисправных деталей.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, Маленький Тиран был первой компанией, которая была убита этим проклятием! Поэтому, когда Фэн Юй услышал, как Дуан Юнпин упоминает Джеки Чана, у него чуть не случился инсульт.
 
 "Менеджер Фэн, Джеки Чан известна в Китае, Азии и даже во всём мире. Сейчас он самая горячая азиатская знаменитость. Если мы сможем заставить его одобрить нашу продукцию, мы даже сможем экспортировать". Я позвонил его менеджеру, и плата за одобрение в течение двух лет, включая рекламу и печатную рекламу, составляет всего около 5 миллионов юаней". Я заключил сделку на эту сумму в 4,5 миллиона".
 
 4,5 миллиона за 2 года - это действительно хорошая сделка. По сравнению со славой Джеки Чана, даже она была только в Азии, эта цена того стоила. Джеки Чань сейчас редко посещает Китай, так как передача Гонконга так и не состоялась. Он еще не посещал деловые мероприятия в Китае. Таким образом, его цены в Китае все еще были низкими.
 
 Цена, которую дал Маленький Тиран, была только для того, чтобы протестировать рынок. Он хочет знать, сколько он мог заплатить в Китае.
 
 Был кто-то, кто пришел в защиту Джеки Чана по поводу его проклятия в прошлой жизни Фэн Юя. После одобрения Джеки Чана, продажи продукции возрастут в геометрической прогрессии. Все любили знаменитостей и доверяли им. Потребители будут выбирать продукты, которые они одобрили. По мере роста продаж, производство не могло идти в ногу со временем, и компаниям приходилось расширять свою деятельность. Руководство не могло идти в ногу со временем и принимать неверные решения. У продукции некоторых компаний тоже были проблемы, и компании слишком сильно полагались на популярность Джеки Чана.
 
 Самое главное, что высокое дерево ловит ветер. Возможно, проблем с брендом или продуктом не было, но поскольку это был Джеки Чан, больше людей будут принимать к сведению продукт, который он одобрил. Небольшой выпуск будет сорван. За всем этим может стоять соперник некоторых компаний.
 
 Если Дуан Юнпин получил Джеки Чана в качестве посла бренда, то Фэн Юй должен убедиться, что в управлении "Маленького тирана" не было никаких проблем. Вообще-то, ему не нужно слишком беспокоиться. В предыдущей жизни у Маленького Тирана было слишком много государственных служащих в руководстве, и ходили слухи, что счета компании были очень грязными.
 
 Теперь, Маленький Тиран был реструктурирован и заменен на акционерный капитал. Фу Гуанчжэн также направил своих людей для управления этой компанией. Без вмешательства правительства в управление не должно быть никаких проблем.
 
 Единственное, что беспокоило Фэн Юя, - это то, что Маленький Тиран не мог успевать за производством. Если бы они нанимали фабрики в качестве подрядчиков, это могло бы повлиять на качество, а это было бы большой проблемой.
 
 В Гуандуне было много фабрик по производству электроники. В прошлой жизни Фэн Юя, Маленький Тиран должен был заставить некоторые из этих компаний производить свою продукцию, и были проблемы с качеством. Это привело к тому, что Маленький Тиран закрылся.
 
 Фэн Юй подумывал, стоит ли ему приобретать небольшие фабрики, чтобы увеличить производство Маленького Тирана. Управление этими фабриками само по себе было лучше, чем привлечение фабрик для их производства.
 
 "Вы спрашивали менеджера Фу? Он согласился?" У Фэн Юя была головная боль.
 
 "Я спросил менеджера Фу, и он сказал мне узнать ваше мнение." Фу Гуанчжэн также считает, что Джеки Чань была подходящей знаменитостью, чтобы одобрить этот продукт. Кроме того, 4,5 миллиона юаней были намного дешевле, чем его стандартные гонорары в Гонконге.
 
 Но Фу Гуанчжэн знал о мастерстве Фэн Юя в выборе знаменитостей в качестве посла бренда. Просто посмотрите на представителя безмозглых вентиляторов и увлажнителей.
 
 Поэтому, несмотря на то, что Фу Гуанчжэн считал, что Джеки Чань был хорошим выбором, он не сразу с этим согласился. Что, если бы у Фу Гуанчжэна был кто-то более дешевый и эффективный?
 
 "Менеджер Дуан, вы считали, что наша фабрика сейчас производит Супер Учебную Машину, а также Учебную Машину Аива? Продажи сейчас почти соответствуют нашей производственной скорости. Что, если продажи Супер Учебной Машины резко возрастут после одобрения Джеки Чана и наше производство не может идти в ногу со временем"?
 
 "Вокруг нас много маленьких электронных фабрик". Мы можем нанять их в качестве подрядчиков".
 
 Конечно, это было обычное решение.
 
 "Мы можем приобрести некоторые из этих фабрик? Лучше нам самим управлять фабриками, чем нанимать их". Обсудите с менеджером Фу и придумайте решение".
 
 Чёрт. Если Джеки Чан поддержит этот продукт, то они не должны получить другие фабрики для производства этого продукта!
 
 Дуан Юнпин обсуждал это с Фу Гуанчжэном. С текущими средствами у них нет проблем с приобретением небольшой фабрики. Но купить 2 фабрики было слишком сложно. Они могли бы использовать обычный метод, используя авансовые платежи от дистрибьюторов, и использовать деньги для приобретения этих фабрик. После того, как продукция была произведена, они могут отправить ее дистрибьюторам. Если средств все же не хватает, они могут сдержать оплату материалов и даже задержать заработную плату рабочих.
 
 Удержать зарплату рабочих? Фу Гуанчжэн и Фэн Юй имели на это одинаковое мнение. Не может быть! Они могут сдерживать выплаты дистрибьюторам и поставщикам, но никогда не должны сдерживать зарплату рабочих!
 
 После того, как они обсудили это, они связались с Фэн Ю. Фэн Юй также согласился с решением Фу Гуанчжэна, которое заключалось в получении банковского кредита. Маленький тиран должен расширяться, несмотря ни на что.
 
 Экономика Китая улучшалась все эти несколько лет, а зарплаты людей росли. Продажи учебных машин также станут лучше. В сочетании с поддержкой Джеки Чана, продажи определенно резко увеличатся.
 
 По мере того, как учебная машина становилась все более популярной, был завершен завод по производству VCD ветра и дождя, и производство может быть запущено. Однако, у Фэн Юя нет времени на посещение фабрики, так как его экзамены были за углом.
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       Внимание в классе было уделено Фэн Ю. Несмотря на то, что его учитель не давал советов и не говорил им, на каких главах сосредоточиться, Фэн Юй все же смог ответить на все вопросы на экзаменах.
 
 Фэн Юй также хорошо справился со своими деловыми переговорами, и он выбрал для них факультатив. Фэн Юй научился большему количеству методов ведения переговоров.
 
 Первый год был окончен. Но для студентов Пекинского университета это еще не закончилось. Это потому, что у Пекинского университета есть традиция. Весь год один студент должен ходить в армию на двухнедельную военную подготовку.
 
 Эта подготовка включает в себя не только марширование. Она включает в себя выживание в дикой природе, стрельбу и т.д. обучение. Никто не может пропустить эту подготовку без особых причин!
 
 Фэн Юй также заинтересовался этой подготовкой, и он не придумал никакого оправдания, чтобы ее пропустить.
 
 ……
 
 "Я знаю, что все здесь умные и высокообразованные, чем я". Но это не причина для того, чтобы все вы были такими беззаботными! Вы должны знать, что все вы - солдаты-резервисты. Если начнётся война, всем вам придётся пойти на войну! Даже сейчас на юго-западе идет небольшая война. Страна без сильной армии не будет могущественной страной! Теперь мы начнем вашу первую тренировку. Независимо от вашего пола, каждый должен сделать 100 отжиманий!"
 
 А?
 
 Все студенты были ошеломлены. 100 отжиманий? Это военная подготовка? Все наши солдаты так тренируются?
 
 Фэн Ю знал, что офицер их только пугает. Офицер не заставит их всех закончить 100 отжиманий. Он просто хотел, чтобы ученики выполняли его приказы. Кроме того, Китай не участвовал ни в каких крупных войнах и сократил количество солдат в своей предыдущей жизни.
 
 Все спустились на землю и начали отжиматься. Фэн Юй также заметил, что офицер отжимался вместе со студентами!
 
 “1, 2, 3…… 98, 99, 100!”
 
 Офицер встал и вспотел. Но некоторые из учеников уже сидели на земле, а некоторые лежали ровно. Все они не чувствовали своих рук!
 
 Фэн Юй считался вполне здоровым. Но после 50 отжиманий он также лежал на земле, чтобы отдохнуть. Чёрт, почему этот офицер не попросил их остановиться? Может быть, он действительно хотел, чтобы все закончили 100 отжиманий?
 
 "Все вы должны закончить. Те, кто закончил, могут немного отдохнуть. Через некоторое время мы будем делать прыжки на корточках. Эта тренировка закончится, как только все закончат прыжки. Если кто-то не сможет закончить эту тренировку к полудню, то обеда для всех вас не будет! Продолжайте!"
 
 Wtf? Мы также не профессиональные солдаты. Неужели так сложно нас тренировать?
 
 Фэн Юй сжимал зубы и продолжал. Он был вторым человеком в отряде, который закончил. Первым был парень с фермы. Его руки были толще, чем у многих девушек. Фэн Ю был полон уважения к этому парню. Он занимался сельским хозяйством и одновременно учился, и ему все-таки удалось получить место в Пекинском университете!
 
 В течение следующих нескольких дней обучение было тяжелым. Фэн Юй сожалел о своем решении поступить на эти курсы. Он должен был использовать некоторые медицинские отговорки, чтобы пропустить эти тренировки. Он должен был получить некоторые медицинские условия, которые позволили бы ему пропустить обучение в течение следующих 4 лет! Как мультимиллиардер может тренироваться под солнцем?!
 
 Был июль, и небо было чистым. Фэн Ю чувствовал, что в эти дни он стал темнее. Аааа.............. Мой прекрасный цвет лица..............
 
 Фэн Юй также заметил, что офицер странно на него смотрел.
 
 Чёрт, в эту эпоху в армейском лагере не должно происходить тех "специальных мероприятий".
 
 ……
 
 "Сегодня тренировкой будет стрельба из огнестрельного оружия. Будем стрелять из винтовок и пистолетов. Кто думает, что он умеет хорошо стрелять и хочет попробовать первым?".
 
 Некоторые из студентов подняли руки. Глаза Фэн Ю сверкнули. Хм, я даже водил танк в Советском Союзе. Я наверняка лучше, чем другие студенты.
 
 Более того, первые получат больше выстрелов, чем остальные.
 
 "Отлично, немногие из вас выходят вперед! Вы когда-нибудь стреляли из пистолета?"
 
 Все они кивнули. Фэн Ю чувствовал гордость в сердце. Эти люди должны были стрелять только из охотничьих ружей. Я стрелял из оружия советской армии. Это оружие было в другом масштабе!
 
 Штурмовая винтовка 81-го типа, самое классическое китайское оружие. Фэн Юй держал винтовку в руках и проверял журнал. Все было холостым. Это была единственная тренировка и боялась, что студенты пострадают.
 
 Когда все они попали в перестрелку, офицер уставился на Фэн Юя. Движения этого ученика были точными. Он до сих пор знает, как проверить журнал. Мог ли кто-нибудь из членов его семьи служил в армии и учил его? Или он уже проходил военную подготовку?
 
 В Китае в то время было больше всего солдат в мире. Даже в Пекинском университете многие родители студентов - солдаты на полный рабочий день.
 
 В семье военных была выгода. Дети могли научиться стрелять из огнестрельного оружия с юных лет.
 
 Бах, бах, бах.............
 
 Студенты по очереди стреляли. Цель была близко, и все выстрелы Фэн Юя попали в цель. Одна из пуль даже попала в яблочко!
 
 Когда были объявлены результаты, Фэн Юй узнал, что из 7 выстреливших учеников он оказался только на четвертом месте. 39 очков. Фэн Юй был вполне доволен этим результатом. Какие чудовища занимают эти 3 места?
 
 Те 2 из 3-х учеников выросли в военных лагерях, а другой был из семьи охотников. Все они играли с оружием с юных лет. Даже те, кто забил меньше Фэн Юя, за свою жизнь выстрелили много раз.
 
 Фэн Юй охотился всего несколько раз и однажды играл с ружьями в Советском Союзе. Ему удалось забить этот счет благодаря удаче.
 
 "Хорошо! Движения Ли Юна, Чжао Ган, Ван Цяна и Фэн Юя очень точны. Остальные 3 ученика совершили много ошибок. Теперь я продемонстрирую точные движения. Обратите внимание. Вы должны будете сделать 10 прыжков на корточках с винтовкой над головой для любых раундов, которые не попали в цель. Позже вы получите по 3 выстрела. Я не хочу, чтобы кто-то из вас делал прыжки на корточках позже".
 
 Несмотря на то, что кто-то преподавал студентам, для большинства из них это был первый раз. Полчаса спустя территория за пределами полигона была полна прыгающих лягушек!
 
 Фэн Юй и остальные смотрели на других, делающих прыжки.
 
 "Семеро из вас выстрелят по 3 раунда. Если вы наберёте меньше 24 очков, то за каждое очко будет 10 прыжков!"
 
 Черт, офицер, очевидно, нацелился на них!
 
 Как таковой, Фэн Юй тоже стал лягушкой. Ему не так повезло, как в первый раз.
 
 ……
 
 Двухнедельные тренировки закончились в кратчайшие сроки. В последний день Фэн Ю и некоторые студенты были вызваны в офис офицера.
 
 Фэн Юй оглянулся вокруг, и те, кого вызвали в офис, показали хорошие результаты во время этого тренинга. Может ли офицер захотеть вручить им медали за их выступления? Если бы он получил какие-то благодарности от армии, его родители были бы в восторге.
 
 "Те немногие из вас - ученые из Пекинского университета". В будущем все вы внесете значительный вклад в развитие нашей нации. Но есть и множество способов внести свой вклад в развитие страны. Все ли из вас когда-нибудь задумывались о вступлении в армию?
 
 А? Вступить в армию?
 
 Фэн Юй немедленно покачал головой. Если бы он захотел вступить в армию, он бы поступил, когда закончил среднюю школу. Он все еще мог бы получить особое отношение. Он уже поступил в Пекинский университет. Кто бы так глупо поступил?
 
 "Сэр, вы серьезно? Но я еще даже не закончил. Как я могу поступить?"
 
 Черт, действительно был кто-то, кто хотел присоединиться! Фэн Юй оглянулся вокруг и увидел, что это был студент, руки которого были толще, чем бедро девушки, которая спросила.
 
 "Есть два способа присоединиться. Во-первых, ты можешь перевестись в военный университет. По крайней мере, ты будешь командиром второго лейтенантского взвода, когда закончишь школу! Второй способ - прервать текущую учебу и поступить в армию на 3 года. После 3 лет Вы можете вернуться и выбрать, остаться в армии или вернуться в школу. У Вас также будет возможность получить повышение до второго лейтенанта! Кто хочет стать солдатом? Братством! Вам никогда не удастся испытать это в другом месте. Если вы солдат, то сможете не только играть с пушками, но и управлять танками, летать на самолетах, стрелять из пушек и т.д.".
 
 Фэн Юй проклинал в своем сердце. Продолжай хвастаться.............. Некоторые солдаты годами воспитывали свиней!
 
 Офицер был очень разочарован, когда увидел, что только 2 человека колеблются. Остальные наотрез отвергли его. Он был очень разочарован, когда увидел, что Фэн Ю отказался от своего предложения, даже не рассмотрев его. Большинство выпускников Пекинского университета будут государственными служащими, и они не были заинтересованы в том, чтобы стать солдатами. Почему было так трудно завербовать образованных солдат?
 
 Когда Фэн Юй покинул тренировочный лагерь, он почувствовал, что его вернули. Он, наконец, закончил обучение!
 
 Фэн Юй интересовалась его компанией. Были ли игроки VCD представлены на рынке? Как прошли продажи?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/943337
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       1 июля многие рекламные слоты на каналах видеонаблюдения были заменены на VCD-плееры Wind и Rain, а также рекламные ролики VCD-плееров Aiwa.
 
 Все зрители почувствовали, что эти рекламные ролики были развлекательными. Небольшой VCD был помещен в плеер, а чистое видео проигрывалось на телевизоре. Это было похоже на проигрыватели видеокассет.
 
 Самым удивительным для зрителей было то, что VCD. Он был намного меньше, чем Video Cassette Tapes и LaserDisc, и изображение было более четким, чем кассетные ленты, а качество было почти на одном уровне с LD.
 
 VCD можно было хранить в небольшой коробке для удобства хранения. Зрители также заметили, что в плеере VCD есть функция караоке.
 
 Сунь Нан и На Йин с радостью подпевали своей песне, а их музыкальные видеофильмы звучали на экране.
 
 Рекламным слоганом VCD Wind and Rain был: Wind and Rain Electronics, Технологии могут изменить нашу жизнь.
 
 Рекламный слоган Aiwa VCD был: Aiwa Electronics, мастер по основным технологиям.
 
 Эти два бренда продвигали схожие продукты и давали ощущение, что эти два бренда соперничают друг с другом. Несмотря на то, что рекламы было много, не так уж много людей купили VCD-плееры.
 
 Через две недели после запуска плеера VCD, Фэн Юй знал, что ни один дистрибьютор не разместил заказ на следующий месяц. Реакция рынка была не такой восторженной, как он ожидал.
 
 Фэн Юй был очень любопытен. Может быть, VCD был представлен раньше, чем предполагалось, и поэтому никто не заинтересовался этим продуктом? В его предыдущей жизни, только около 10,000 устройств было продано плеером Wan Yan VCD в первый год, когда они выпустили этот плеер VCD. Большинство из этих плееров были куплены другими электронными компаниями для исследования. Плееры VCD стали популярны и через 3-4 года!
 
 Среди тех компаний, которые купили плееры VCD, японцы были первыми, кто сумел взломать код и подал заявку на патент. Они отняли у них прибыль. Но все осталось по-прежнему. Япония не подавала заявку на лицензию в Китае, и поэтому в Китае все еще было много компаний, конкурирующих друг с другом.
 
 Вань Янь вскоре был побежден своими конкурентами в Китае. Среди этих китайских компаний более заметными были игроки Shinco и Aiduo VCD. Они также вышли из этой отрасли благодаря внедрению DVD. Основной причиной было то, что эти две компании не знали, как модернизировать свои технологии.
 
 Исходя из истории, плееры VCD должны быть представлены на рынке в следующем году, и было продано всего около 10 000 устройств. После этого продажи будут стремительно расти и через несколько лет заменят традиционные видеокассетные проигрыватели. Фэн Юй чувствовал, что его рекламные ролики были хорошо сняты, а маркетинг был агрессивным. Он также привлек знаменитостей, чтобы они одобрили его продукцию. Почему продажи не набирали обороты?
 
 Похоже, было бы неплохо, если бы за первый месяц было продано 10 000 единиц. Но только VCD-проигрыватели Wind and Rain, ежемесячный объем производства составил около 50 000 единиц. На складе останется слишком много единиц. Возможно, ему даже придется остановить производство.
 
 Маркетинга было недостаточно? Неужели потребители до сих пор не знают о преимуществах этой технологии VCD? Фэн Юй задался вопросом, а не продвигали ли эти дистрибьюторы этих игроков, основываясь на правильных точках продаж? Они должны были продавать эти проигрыватели в эти видеозалы. Эти места были первыми, кто купил VCD-плееры в своей предыдущей жизни.
 
 Фэн Юй назвал Фу Гуанчжэн. Фу Гуанчжэн был возрождён. Наконец-то появился Фэн Ю. Эти игроки VCD продавались не так, как они ожидали.
 
 Фу Гуанчжэн хотел обсудить с Feng Yu, стоит ли им также рекламировать свои фабрики за рубежом, чтобы вызвать интерес и в то же время снизить производственные показатели. По крайней мере, сейчас они не должны нести убытки.
 
 ……
 
 "Может быть, мы неправильно позиционировали нашу продукцию? Мы позиционируем VCD-проигрыватели как караоке-машины. Но на самом деле это новый тип видеоплееров". спросил Цзянь Ванменг.
 
 Фэн Ю ударил его по лбу. Может быть, он ошибся. Фэн Юй знал, как позиционировать свои продукты. Семьи за границей придавали особое значение семейным ценностям. Это было потому, что большинство людей не жили со своими семьями. Только по выходным они проводили семейные собрания.
 
 Этот VCD-плеер можно продавать как семейный кинотеатр!
 
 Он был дешевле, чем LD, а картинки были более четкими, чем видеокассетные проигрыватели. VCD также был меньше, чем LD и кассетные магнитофоны. В этом и должен заключаться смысл продажи.
 
 Нужно ли снимать рекламный ролик о сравнении качества изображения между VCD и видеокассетами? Или сравнение размера VCD и LD?
 
 "Брат Фу, как мы можем быстро рассказать другим о преимуществах нашей продукции?" Фэн Юй спросил Фу Гуанчжэна.
 
 Фу Гуанчжэн был удивлен. Всё это время Фэн Юй принимал все решения. Это был первый раз, когда Фэн Юй спрашивал у него совета. Он чувствовал гордость. У семьи Фу есть несколько способов сбыта продукции.
 
 "Самым быстрым способом будет агрессивный маркетинг. Но мы уже разместили несколько объявлений на CCTV, и хотя количество объявлений невелико, это можно считать достаточным". По возможности поменяйте прайм-тайм рекламные слоты фанатов Wind и Rain Super, а также рекламу Aiwa Walkman со слотами VCD-проигрывателей".
 
 "Нет проблем. Я поговорю с CCTV завтра". Фэн Юй кивнул. Так как это были все его продукты, было нормально поменять рекламу. В любом случае, все эти продукты были одного бренда.
 
 "На самом деле, самый быстрый способ, чтобы новый электронный продукт был принят потребителями, это позволить остальным игрокам электронной промышленности принять этот продукт и заставить их похвалить преимущества этого продукта."
 
 "Пусть наши конкуренты хвалят нас? Как это возможно?" Цзян Ванмен нахмурился. Кто бы похвалил своих конкурентов? Если бы это был он, он бы никогда так не поступил.
 
 Фэн Юй вдруг спросил: "А что, если репортеры засняли, как они восхваляют или удивляются неосознанно? Или мы можем заставить их хвалить нас?"
 
 "Брат Фэн, у тебя есть идея?" Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Ю. Фэн Юй может придумать решение так быстро?
 
 "Что ты думаешь, если мы организуем выставку? Мы также сможем представить нашу продукцию на некоторых зарубежных выставках".
 
 "Выставке? За рубежом нет выставок, связанных с этой отраслью. Но есть некоторые в Китае. Однако масштабы невелики и не смогли бы привлечь эти крупные бренды из-за рубежа". Цзян Ваньменг был более знаком с этой индустрией. Он неоднократно посещал выставки некоторых сопутствующих товаров в Китае.
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: "Если нет выставок, то мы можем сами их организовать". Брат Фу, вы можете пригласить к участию в ней некоторые бренды электроники из Европы, США и Азии? Было бы лучше, если бы вы могли пригласить несколько крупных брендов. Я буду поддерживать связь с Японией и Восточной Европой. Менеджер Цзян, вы пригласите эти электронные компании в Китае".
 
 Если бы Фэн Юй пригласил японские компании через Айву, эти компании, скорее всего, приняли бы участие. Для Восточной Европы он может попросить Кириленко помочь. Кириленко не откажет в этой услуге Фэн Ю.
 
 С отечественными компаниями в конкурсе примут участие более 100 компаний. Неважно, большая это компания или маленькая. Самое главное, чтобы участников было достаточно.
 
 А? Такой большой масштаб, а за границей еще есть компании-участники? Это может быть на национальном уровне, и об этом нужно сообщать в новостях CCTV.
 
 Выставка может проходить в Бинг Сити. Может быть, Город предоставит место проведения бесплатно. Выставочные стенды могут быть сданы в аренду, а это выгодный бизнес.
 
 Но когда Фэн Юй предложил "Город Бин", Фу Гуанчжэн покачал головой. Он посчитал, что подходящих мест всего 3. Пекин, Шанхай и Шэньчжэнь. Город Бин был слишком неуместен, и его развитие нельзя было сравнить с 3 другими городами.
 
 Фэн Юй также подумал об этом. Но он считал, что это будет самый быстрый путь для развития Бин-Сити. Если бы это был Пекин, Шанхай или Шэньчжэнь, ему все равно пришлось бы иметь дело с правительством. Было бы лучше, если бы правительство было одним из организаторов этой выставки. Это повысило бы качество выставки.
 
 Если бы это был город Бин, ему нужно только рассказать Чжан Жуйцзяну о преимуществах организации этой выставки, и он его поддержит. Другие города, возможно, не окажут такой поддержки. Более того, это была прекрасная возможность для продвижения города Бин.
 
 Трое из них поселились на месте проведения выставки и начали приглашать участников. Фэн Юй также вернулся в город Бин в тот же день, чтобы убедить Чжан Жуйцзяна.........
 
 "Что? Ты хочешь провести выставку электроники? Международную выставку?"
 
 "Нет, это Город или Провинция организовывает. Если вы собираетесь использовать название нашей страны для этой выставки, было бы лучше".
 
 "Какая польза от этого?" Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя. Неужели этот негодяй задумался об использовании города для рекламы своей продукции?
 
 "Рекламировать наш город. Подумай об этом. Многие компании из-за рубежа и из других провинций приедут в город Бин. Это отличная возможность".
 
 "Отличная возможность?" Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя косоглазыми глазами. Он чувствовал, что это не так просто, как говорил Фэн Ю.
 
 "Конечно. Теперь, компании, которые согласились принять участие в этой выставке, это японские Sony, Panasonic, Aiwa, Toshiba, Fujitsu и др. Есть также TSMC (Taiwan Semiconductor Manufacturing Company Limited), Acer и т.д. из Тайваня. Компании из США являются....... Это все ведущие международные бренды электроники в мире. С участием этих брендов в этой выставке, как вы думаете, насколько грандиозной она будет?".
 
 Чжан Руйцян был ошеломлен. Хотя он и не слышал о большинстве брендов, упомянутых Фэн Юем, он слышал о Sony и Panasonic. Это все MNC, и Фэн Юй может их пригласить?
 
 Эти японские компании не имели намерения участвовать в первую очередь, когда получили приглашение от Айвы. Но Хейтаро Накадзима объявил в своей телевизионной программе, что его компания разработала новый продукт, который скоро будет представлен на рынке. Он утверждает, что этот продукт изменит будущее, и Aiwa будет намного опережать другие японские компании по производству электроники.
 
 Это было слишком самонадеянно и привлекло ярость других компаний. Sony и остальные компании также интересовались технологией VCD. Было ли это действительно так же хорошо, как то, что утверждает Heitaro Nakajima?
 
 Еще одной причиной, по которой компании согласились участвовать, была демонстрация того, насколько продвинуты японские продукты. Они хотят показать китайцам, что японцы были самыми умными людьми на земле. Продукты, которые они производили, лучшие в мире.
 
 В то же время, они хотят продвигать свои бренды и продукты, а также сломить доверие китайцев. Они также могут воспользоваться возможностью проникнуть на китайский рынок. Это убивало многих птиц одним выстрелом!
 
 Особенно это было заметно, когда у японских компаний появились крупные бренды из Европы и США. Они хотят увидеть технологии от этих компаний и дать знать этим западным компаниям, насколько велики были японские продукты!
 
 Поэтому надменные японцы согласились принять участие в этой выставке.
 
 Затем Фу Гуанчжэн сообщила западным компаниям, что в этой выставке примут участие ведущие японские компании. Разве Вы не хотите принять участие? Западные бренды увидели, что Sony согласилась принять участие, и подтвердили, что уровень участия в этой выставке не низок. Более того, это была возможность для них выйти на китайский рынок. Там было более 1 миллиарда китайцев, и это был огромный рынок.
 
 В течение 5 дней более 50 компаний ответили на приглашения и согласились принять участие. Они также прибудут на место проведения мероприятия раньше.
 
 "Лидер, это будет самая успешная промышленная выставка в Китае, когда-либо организованная. Если эта выставка будет успешной, мы сможем продолжить ее организацию в следующем году и превратить ее в бренд". Это будет полезно для развития города Бин. Подумайте об этом, те крупные компании, которые приедут в наш город и увидят наши условия движения, промышленные разработки и т.д.". Эти компании могут инвестировать в некоторые фабрики или наши местные компании".
 
 "Неужели все так просто?" Чжан Руйцян не смеет верить Фэн Ю. Картина, нарисованная Фэн Юй, была слишком красивой.
 
 "Конечно, она проста. Более того, даже если эти компании не инвестировали сюда фабрики, они также привезут сюда много людей. Город также может зарабатывать на еде, жилье, трафике и т.д. Кроме того, стенд выставочной площадки не будет для них бесплатным. Им придется арендовать эти стенды. Эта аренда также будет стоить денег". Фэн Юй начинает соблазнять Чжан Руйцяна.
 
 "Но в нашем городе Бин не так уж и много места для проведения этой выставки". Вы сказали, что в выставке примут участие более 100 компаний? Если один выставочный стенд составляет 5 SQM, то для проведения выставки понадобится не менее 1000 кв.м., если включить пешеходные дорожки. Где мы можем найти такое большое пространство?" Чжан Руйцян нахмурился.
 
 Он уже интересовался этой выставкой, но в Бинг-Сити нет такого большого конференц-зала. Как они могут проводить эту выставку?
 
 Фэн Юй вздохнул. В Городе Бин до сих пор нет выставочного центра. Провести такую большую выставку будет сложно. Единственное решение сейчас - построить сарай над футбольным полем. Но это будет слишком низкий класс и повлияет на имидж Бинг-Сити. Это также повлияет на репутацию Китая.
 
 Секретарь Лю случайно вошел в кабинет с чаем Фэн Юя, и перед тем, как сказать, он засомневался: "Лидер, я знал место, достаточно большое, чтобы принять у себя эту выставку."
 
 "Понимаете? Где оно?"
 
 "В районе Донгли есть недавно построенный торговый центр. Он состоит из 5 этажей и имеет более 500 квадратных метров на каждом этаже. Сейчас строительство только завершено, и он не работает. Этого должно быть достаточно. Но это считается имуществом провинциального правительства".
 
 Чжан Руйцян был очень рад: "Я это улажу! Помогите мне собрать всех руководителей города. Встреча состоится через 30 минут. Также пригласите на встречу руководителей Китайского агентства по продвижению инвестиций, Министерства градостроительства и развития села, Департамента полиции, Министерства охраны окружающей среды, Министерства внешней торговли".
 
 "Подождите, мэр Чжан, нет необходимости в Министерстве градостроительства. Дочерняя компания "Бинг Сити Фармасьютикал" "Девелопмент Недвижимости" также хорошо справляется с ремонтом. Мы можем позволить им обустроить место встречи". Фэн Юй остановил секретаря Чжан Руйцяна.
 
 Чжан Руйцян покачал головой: "Вы не упустите ни одного шанса заработать деньги. Хорошо. Не уведомляйте Министерство градостроительства. Иди и позвони им. Скажи, что я накажу того, кто опаздывает".
 
 Чжан Руйцян задал Фэн Юю еще несколько вопросов, например, какие страны участвуют и есть ли у них плохие отношения с Китаем. Было ли что-нибудь, на что ему нужно обратить внимание и т.д.
 
 Фэн Юй вспотел. Он не знал, что организовать выставку так сложно. К счастью, он не пытался провести выставку сам, иначе могли возникнуть неприятности.
 
 Первый этаж будет пустым, а 2-5 этажи будут выставочными площадями для компаний. Для своих компаний Фэн Юй зарезервировал лучшее место рядом с лестницей. Остальные стенды будут расположены после прибытия представителей компаний.
 
 Просьба Фэн Юя повесить баннеры была отклонена Чжан Руйцяном. Если вы начнете вешать баннеры, то остальные последуют за вами. Выставка будет очень грязной.
 
 Фэн Юй почувствовал жалость. Но не должно быть проблем, если он будет спонсировать два огромных шара, как фонари, у входа. Это бесплатно и имеет праздничное ощущение.
 
 "Никаких баннеров!"
 
 "Без проблем". Фэн Ю ответил немедленно.
 
 Ему нужно повесить баннеры? Он может просто напечатать логотип "Ветер и дождь" на шарах. Это следует считать преимуществом домашней земли.
 
 Ах да, красную ковровую дорожку следует проложить у входа, ведущего в выставочный зал, а рядом с ней будут рулоны цветочных корзин. Это сделает место лучше. Я также буду это спонсировать.
 
 Нельзя ли на ковре печатать тексты? Нет проблем. Я также не хочу, чтобы люди наступали на бренды моей компании.
 
 Никто ничего не говорил о том, чтобы не позволять формулировкам быть на цветочных корзинах. Компания, которая контролировала создание этого места, принадлежит Бинг Сити Фармасьютикал Корпорейшн. Осмеливаются ли они пойти против приказов Фэн Ю, их заместителя генерального директора?
 
 Хм... должны заставить их убедиться, что кабины "Айва", "Ветер", "Дождь" и т.д. были установлены не так, как остальные. Наши кабинки должны оставить глубокое впечатление у посетителей и выдающихся.
 
 Чжан Руйцян уехал на встречу, а Фэн Юй вернулся в Тай Хуа Трейдинг, чтобы подготовиться к их стендам..........
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/955935

    
  





  Экстраординарный гений Глава 431 - Концептуальный автомобиль Сонгцзян


  

    
       "Добро пожаловать на первую в Китае международную выставку потребительской электроники в городе Бин!"
 
 "Желаю успешной выставки!"
 
 "Приветствуем всех отличных гостей из каждой компании и страны!"
 
 "Учимся на опыте, вместе строим сильный Китай!"
 
 ……
 
 Фэн Юй ехал на первом автомобиле-салоне "Сонгцзян" от Моторной компании до места проведения выставки. Вдоль дороги было много баннеров.
 
 На каждой транспортной развязке была дорожная полиция. Улицы были чище, чем обычно. Также были закрыты некоторые дороги. Все это показывает, насколько важна была эта выставка для города!
 
 Вообще-то, это был не только Город. Даже правительство провинции внимательно следило за этой выставкой. Также были некоторые лидеры министерского уровня, которые призывали убедиться, что Бинг-Сити хорошо справляется со своей задачей. Город Бин должен показать Китай миру, и не должно быть никаких инцидентов, которые запятнали бы репутацию Китая!
 
 Фэн Юй был недоволен. Ты повесил столько баннеров, но не даешь мне повесить несколько. Более того, разве я не предлагал спонсировать все баннеры? Этот Старый Чжан был слишком скупой!
 
 Посмотри на все эти баннеры. Это была пустая трата времени. Насколько полезны были эти лозунги? Нужно хотя бы сказать, какая компания или агентство спонсировала этот баннер. Это была также форма продвижения для компаний города.
 
 Хм... Какая расточительность!
 
 Фэн Юй вздыхал во время погружения, и это сделало человека, сидящего сзади, несчастным!
 
 "Фэн Ю", ты умеешь водить правильно? Почему ты качаешь головой?!" Чжан Руйцян отругался.
 
 Вообще-то, Чжан Руйцян должен был сидеть в своей машине, но Фэн Юй оттащил его от машины. Фэн Юй сказал ему, что первая "Концептуальная машина" готова и он должен ее испытать.
 
 Хотя Чжан Руйцян не знает, что такое концепт-кар, он все же сел в нелицензионный автомобиль Фэн Юя. Он хочет знать, какой автомобиль Фэн Юй изготовил за закрытыми дверями!
 
 Дизайн этого автомобиля был гладким и в блестящей черной краске. Машина чувствует себя тяжелой и имеет большое присутствие. Она выглядит лучше, чем его Audi 100. Сиденья были кожаные, а интерьер просторный. Это было очень удобно, а передние сиденья все равно могли двигаться в 4-х направлениях.
 
 Этот автомобиль был очень устойчив, и не было слышно много шума. Стеклопакеты были автоматическими, и он смотрел на роскошный автомобиль.
 
 Чжан Руйцян спросил о стоимости постройки этого автомобиля.
 
 Ответ Фэн Юя заставил Чжана Руйцяна хмуриться. Что? Стоимость этого автомобиля составила 3000 000 юаней? За сколько будет продан этот автомобиль? 400 000 или 500 000 RMB? Сколько человек может себе это позволить?
 
 Фэн Юй объяснил Чжан Руйкану, что этот автомобиль был всего лишь концепт-кар и не будет серийно выпускаться. Все использованные детали были самыми лучшими. Когда эта модель должна была быть серийно произведена, будет много изменений. Например, изменится внутренняя отделка и мощность двигателя. Стоимость будет контролироваться в пределах 100 000 RMB, а розничная цена составит не более 200 000 RMB.
 
 200 000 RMB? 200 000 RMB тоже слишком дорого! Сколько стоит Сантана?
 
 Фэн Юй продолжается. Если были заменены шины, фары, батареи и т.д., то стоимость может быть снижена до менее чем 80 000 RMB. Розничная цена составит около 120 000 RMB, и этого будет достаточно, чтобы конкурировать с Santana!
 
 Кроме того, расход топлива в этом автомобиле был намного лучше, чем у Santana. Он использует технологию турбонаддува и даже самая дешевая модель, он все равно будет более мощным, чем Santana!
 
 Двигатель и технологии турбонаддува - от авиационного завода Bing City. Инженер, который спроектировал это, был авиационным инженером. Эта технология экономии топлива была самой передовой в Китае и одной из вершин в мире. Но жаль, что в его прошлой жизни ни один роскошный автомобиль не был произведен с использованием этой технологии.
 
 "Лидер", что вы думаете об этой машине? Вы когда-нибудь задумывались о том, чтобы изменить все правительственные машины?" спросил Фэн Ю. В конце концов, он показал свой мотив, затащив Чжан Руйцяна на свою машину.
 
 "Остановите машину. Я хочу зажечь!" Чжан Руйцян был в ярости. Он знал, что Фэн Юй ничего не задумал, когда предложил отправить его на выставку! Когда Моторная компания запустила свои мотоциклы, Фэн Юй попросил Городской Дорожный и Полицейский департамент приобрести партию мотоциклов. Чжан Руйцян не придавал этому особого значения, так как стоимость мотоциклов была невысокой и это могло бы помочь городу в регулировании улиц. Полиция также нуждалась в этих транспортных средствах для поддержания правопорядка. У города также было достаточно средств для покупки этих мотоциклов.
 
 Но теперь Фэн Юй нацелился на машины городского правительства. Город только что поменял свои машины несколько лет назад. Как они могут изменить его так быстро? Несмотря на то, что сейчас у городского правительства больше средств, и было много агентств, запрашивающих автомобили, Чжан Руйцян считал, что они не должны тратить свои средства на эти вещи. Развитие города должно быть на первом месте!
 
 "Эх, Лидер, почему вы хотите остановиться? Брат Лю, вы также должны убедить вашего лидера. Как он может работать, когда он так нетерпелив?"
 
 Секретарь Лю посмотрел вниз и осмелился не сказать ни слова. Вы близки с лидером, и вы можете шутить с ним. Я всего лишь его новый секретарь. Пожалуйста, не втягивайте меня в неприятности.
 
 "Вы беспокоитесь, что никто не покупает ваши машины?" Чжан Руйцян нахмурился и проигнорировал Фэн Юя. Он уже привык разговаривать с Фэн Ю.
 
 "Хватит шутить. С каких пор ты видел, что мои продукты плохо продаются? Эти небольшие фабрики в городе также зависят от экспорта Тай Хуа, чтобы выжить. Я всего лишь делаю предложение. В будущем, если город захочет поменять машину, не ходите на Первый автомобильный завод. Вы должны позволить нашим людям зарабатывать эти деньги. Да, я также дам вам скидки".
 
 "Тогда вам придется немного подождать. Город не будет менять машины эти два года!" Чжан Руйцян хотел, чтобы Фэн Юй перестал думать о продаже своих машин городскому правительству. Город не должен тратить свои средства!
 
 Было много городов и мэров провинций и заместителей мэров, которые ехали на импортированных автомобилях Audi 200, которые были выпущены в прошлом году. Но в городе Бин только Секретарь партии владеет одним из них. Чжан Руйцян все еще пользовался автомобилем Ауди 100. Кто еще осмелится запросить Audi 200?
 
 Государственные учреждения в Бин Сити могут использовать только машины Сантана и Ксяли. Лидеры этих подразделений передвигались на фургонах, изготовленных на авиационном заводе.
 
 Фэн Юй улыбнулся. Это не тебе решать. Когда Провинциальный Лидер поменял машину, все вы тоже должны были поменяться. Агентства, расположенные ниже, будут постоянно просить лидеров заменить все автомобили. Даже если вы не хотите меняться, будет ли секретарь партии также думать так же?
 
 Когда все правительственные департаменты Китая поменяют свои машины, изменится ли город Бин? Если остальные города в провинции Лонгцзян поменяют свои машины, выдержите ли вы это давление? Другие будут говорить, что вы ищете похвалы. У вас тоже не будет выбора!
 
 Фэн Юй не говорил всего этого. Ничего хорошего не случится, даже если он скажет все это Чжан Руйцян сейчас.
 
 "Лидер, тогда скажите мне, что вы думаете об этой машине Моторной компании? Дизайн экстерьера и характеристики двигателя лучше, чем у Santana?" Фэн Юй спросил с гордостью.
 
 "Santana очень долговечна. А как насчет этой машины?"
 
 "Шасси и рама все используют технологии из бывшего Советского Союза. Хотя советских автомобилей не хватает во многих областях, у них все же есть свои плюсы, которые были лучшими в мире. Их машины редко ломаются. Даже когда у машины есть какие-то мелкие проблемы, она все равно может двигаться".
 
 Что касается двигателя, то он использовал технологии авиационного завода в Бинг-Сити. Подвески и технологии низкого уровня шума были разработаны компанией Motor Company. Похоже, что подвески делали хорошо.
 
 Моторная компания сравнила этот автомобиль с Santana. Их автомобиль превзошел Santana во всех областях. Некоторые из спецификаций были даже лучше, чем Audi 100. Но они не были уверены, что самая дешевая модель этого автомобиля все же может быть лучше, чем Santana и Audi.
 
 Движение было спокойным, и вскоре они прибыли к входу на выставку. Фэн Юй припарковал свою машину рядом с красной дорожкой. Секретарь Лю сразу же поднялся из машины, чтобы открыть дверь для Чжан Руйцяна.
 
 После того, как Чжан Руйцян загорелся, секретарь Лю закрыл дверь и помахал машиной.
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  Экстраординарный гений Глава 432 - Церемония открытия выставки


  

    
       Бинг-Сити никогда в своей истории не был так суетлив в жизни. В фойе выставочного центра собрались представители более 200 компаний, как местных, так и зарубежных. Около половины из них были местными. В зале можно было услышать несколько языков, а переводчиков из Министерства иностранных дел не хватало. Город все еще вынужден привлекать множество студентов, преподавателей и профессоров для работы в качестве переводчиков.
 
 Проходя по красной ковровой дорожке, Чжан Руйцян увидел рулоны цветочных корзин, выстроившихся рядом. На них был напечатан логотип "Ветер и дождь". Он посмотрел вверх и увидел два больших шара в виде фонарей. На них также был напечатан логотип Wind and Rain!
 
 Чжан Руйцян знал, что брат не будет так добр, если будет спонсировать столько вещей. Несмотря на то, что он изо всех сил старался остановить Фэн Юй, Фэн Юй все же смог получить шанс рекламировать свой бренд!
 
 Вот дерьмо. Именно дочернее предприятие Фармацевтической корпорации создало место проведения выставки. Может быть, выставочные залы тоже были такими? Если так, то его нужно немедленно убрать. Это была выставка национального уровня. Этот отродье думает, что это была выставка его компании?
 
 Когда Фэн Юй собирался припарковать свою машину, он заметил, что здесь нет свободных мест. Там было большое пустое место для машин, но оно было занято. Там тоже было припарковано много такси. Многие иностранцы заказали эти такси, и эти такси были припаркованы там в ожидании гостей.
 
 Эти таксисты знали друг друга и собирались вместе, курили и болтали.
 
 "Что это за бытовая электроника?"
 
 "Деревенская шишка, ты даже не знаешь о бытовой электронике? Это полупроводники и цифровые запчасти!" Другой водитель с гордостью сказал.
 
 "А? Почему они организуют такое огромное мероприятие для этих штуковин? Здесь не только наш мэр города выступает с речью, но и еще очень много иностранцев из многих стран. Вздыхает..... гость, которого я переправляю, из Советского Союза. Нет... из России. А вы? Откуда твой гость?"
 
 "Мой - из Англии."
 
 "Мой гость из Франции."
 
 "Мой - из США. Старина Лю, почему ты молчишь?"
 
 "Я перевожу японца!" Старый Лю с позором склонил голову.
 
 "Ты перевозишь японского гостя? Убирайся. Не кури с нами!"
 
 "Но я знаю, что он японец только после того, как я его подобрал. Этот японский может говорить по-китайски."
 
 "Тогда перестань его переправлять!"
 
 "Но я взял его деньги. Я не заберу его завтра!" Старый Лю ударил его по груди.
 
 "Сэры, не могли бы вы немного передвинуть свои машины, чтобы я мог припарковать здесь свою машину?" Ошибка. Я должен был многое зарезервировать для себя.
 
 "Эх, какая марка вашей машины? Выглядит знакомо, но я никогда не видел эту модель. А еще, почему на вашей машине нет номерного знака? Вам лучше уехать, пока не приехала дорожная полиция и не конфисковала вашу машину!"
 
 А? Дорожная полиция?
 
 Фэн Ю ударил его по лбу: "Спасибо. Я сейчас же уеду."
 
 Фэн Ю подъехал к ГАИ и спустил окно: "Мэр приехал сюда на этой машине". Где участок, зарезервированный для машины мэра?"
 
 "Это машина мэра?" Дорожная полиция была подозрительна. Разве не все высшие должностные лица городского правительства используют Audi 100? Более того, эта машина также не имеет номерного знака.
 
 "Это новая машина нашей Моторной компании". Мэр просто поддерживает местную промышленность. Поторопись, мне все еще нужно передать ему сценарий мэра". Фэн Ю сказал с нетерпением.
 
 "Иди в том направлении и поверни налево. Жребий, зарезервированный для чиновников города, там. Там еще много лотов". Дорожная полиция вежливо сказала.
 
 Фэн Юй нажал на кнопку и поехал в сторону автостоянки. Дорожная полиция была в благоговейном трепете. Эта машина была великолепна и продвинута. Окна можно было завести, нажав на кнопку. Только мэр имеет привилегию сидеть в этой машине!
 
 После парковки машины Фэн Юй подошел к выставочному павильону. Было очень тихо. Он оглянулся вокруг, и там было полно народу. Там было как минимум 1000 человек! К счастью, на первом этаже не было выставочных стендов. Иначе не всем подойдёт. Даже трибуна была установлена на лестнице.
 
 Чжан Руйцян стоял на трибуне и произносил речь. Рядом с ним были два офицера из города, которые переводили на русский и английский языки. Эти офицеры были взволнованы. Это было потому, что они знали иностранные языки и могут стоять рядом с мэром на таком важном мероприятии.
 
 "Это слава нашего города Бин, слава нашей провинции Лонгцзян и слава Китая!" Чжан Руйцян помахал рукой, когда сказал это. Зрители аплодировали и радовались.
 
 Аплодисменты продолжились после русского перевода. То же самое было и с английским переводом.
 
 Фэн Юй был среди толпы и видел, как какие-то маленькие строители показывали несчастье. По их одежде и прическе Фэн Юй мог сказать, что они японцы. Похоже, они были недовольны тем, что не было японских переводчиков. Ну и что, если им не понравилась эта аранжировка? Кто просил японцев быть такими непопулярными?
 
 Чжан Руйцян продолжил знакомить с планировкой выставочного зала, как и с категорией продукции на каждом этаже, а также с тем, где можно получить помощь от персонала. В случае необходимости подписания каких-либо контрактов, где находятся фотокопировальные машины.
 
 Когда японцы услышали это, они с гордостью посмотрели на свои лица. Они прибыли за 2 дня до этого и увидели, что эти принтеры и фотокопировальные машины являются японской продукцией. Даже звуковые системы на выставке были из Японии. Китай даже не может производить эти вещи, и все же они хотят организовать выставку бытовой электроники?
 
 Это была возможность для японцев продемонстрировать свою продукцию. Они могли показать китайцам и западникам, насколько сильна Япония в потребительской электронике!
 
 Чжан Руйцян продолжил свою речь и попросил всех участников соблюдать правила. Он завершил свое выступление словами благодарности всем участникам и пожелал успешной работы выставки.
 
 Речь Чжана Руйцяна была краткой. Фэн Юй напомнил ему об этом. Эти люди были здесь не для того, чтобы слушать его речь. Они были здесь для того, чтобы продемонстрировать свою продукцию и пообщаться с другими представителями той же индустрии. Если бы его речь была слишком длинной, толпа была бы нетерпелива, и ему было бы стыдно.
 
 После аплодисментов снаружи зажигались петарды. На самом деле, кто-то из Города предложил организовать танцевальные выступления Льва и Дракона. Чжан Руйцян спросил Фэн Юя, делали ли когда-нибудь подобные выставки за границей. Фэн Юй был в шоке.
 
 Танцы Дракона? К счастью, никто не предложил китайских народных песен!
 
 Фэн Юй какое-то время думала и чувствовала, что это нормально - иметь или обойтись без них. Но церемония открытия не должна быть слишком длинной. Это выступление "Танца льва" и "Дракона" можно сохранить для церемонии закрытия. При условии, что все участники еще не уехали.
 
 С трибуны убрали, и все поднялись наверх организованно. На самом деле, в соответствующих кабинках еще остались несколько посохов. Если бы все они были на первом этаже, там было бы слишком людно!
 
 Чжан Руйцян в сопровождении сотрудников выставки осмотрел выставочные павильоны и посетил все стенды. Там были также некоторые правительственные чиновники из небольших стран. Они были там, чтобы посмотреть, есть ли возможности для сотрудничества с городом Бин.
 
 Фэн Юй зашел в угол и взял брошюру о выставке. Он посмотрел на брошюру и улыбнулся. Руководители городов никогда не ожидали, что он даст рекламу на брошюре, когда предложил спонсировать печать брошюр. Каждый, кто взял брошюру, увидел фотографии "Ветра и дождя", а также цветные VCD-проигрыватели Айвы!
 
 Я никогда не проигрывал, когда выступал спонсором!
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       Чжан Руйцян прогуливался по выставке, и его брови были плотно связаны друг с другом. Как получилось, что 3-й, 4-й и 5-й этажи были такими?
 
 Он заметил, что эта выставка проходила в Китае, но все китайские стенды были расположены не так хорошо, как стенды иностранных компаний. Все стенды иностранных компаний были хорошо оформлены и огромны. Стенды китайских компаний были небольшими и незаметными.
 
 Похоже, что только китайские компании Feng Yu были красиво оформлены. Но почему у Фэн Юя так много девушек в Чонгсамах стояло на его стендах?
 
 "Лидер, посмотрите на мои кабинки". Что вы думаете об украшениях? Тебе не кажется, что они привлекательны? Я говорил, что расположение стендов этих компаний не очень хорошее, и они до сих пор злятся на меня". Фэн Юй внезапно появился рядом с Чжан Руйцяном и с гордостью сказал.
 
 "Откуда эти девушки? Из твоей компании?"
 
 "Они из Пекинского педагогического университета. Прямо как те, что приветствуют гостей у входа. 10 юаней в день и обед предоставляются. Многие хотели прийти, но слоты заполнены". Фэн Ю чувствовал себя прискорбно. В эту эпоху он не мог заставить девушек в купальниках стоять у его стендов, привлекая толпу. Если бы он это сделал, его бы арестовали на месте!
 
 Чжан Руйцян покачал головой. Фэн Юй был полон идей. Но он чувствовал, что все это были неортодоксальные идеи! Ты должен привлекать толпу своей продукцией, а не молодых женщин!
 
 "Лидер, вы заметили какие-нибудь проблемы? Посмотрите, как эти иностранцы устанавливают свои стенды и как они выставляют свою продукцию. Посмотрите, что делают наши китайские компании. У них не так много товаров на выставке, и продукция многих из этих компаний одинакова". Даже используемые технологии одинаковы".
 
 "Вздох... У потребительской электроники нашей страны огромный пробел, который нужно заполнить." Чжан Руйцян вздохнул.
 
 "Возможно, это не так. Может быть, мы сможем быть лучше их в некоторых продуктах, таких как этот VCD-плеер". Это то, чего нет в других странах, и это создаст огромную прибыль и принесет много иностранной валюты!".
 
 "Эта штука действительно настолько хороша?"
 
 "Конечно. Если вы мне не верите, я могу продемонстрировать".
 
 Чжан Руйцяна притащили к стенду компании "Тай Хуа Трейдинг". Там было всего несколько иностранцев и не так много народу.
 
 Но когда люди заметили, как Чжан Руйцян вошел в кабину, толпа начала расти. Не только китайцы любят следить за группой, но и эти иностранцы тоже любят это делать.
 
 Примерно через минуту, когда Фэн Юй еще устанавливал VCD плеер, толпа выросла до нескольких десятков человек, и она все еще росла.
 
 Чжан Руйцян начал жалеть о том, что пришел на стенд Тай Хуа Трейдинг, и даже не должен там сидеть. Его опять обмануло это отродье. Фэн Юй использовал его для привлечения людей!
 
 Фэн Юй вытащил диск и показал его толпе перед тем, как поместить его в VCD-плеер. Вскоре по телевизору появились изображения, и это был Элвис Пресли.
 
 Изображение было очень четким, а качество звука отличное. Никаких задержек не было, и толпа была удивлена.
 
 Качество изображения было почти таким же хорошим, как у LaserDisc, но это был компакт-диск.
 
 Китайцы видели его в рекламе, но мало кто его купил. Также не так много людей купили видеокассетные проигрыватели в Китае, так как это было слишком дорого. В Китае было еще много семей, у которых не было телевизора.
 
 На самом деле, LaserDisc также не продавался в Китае. Даже на Западе продажи шли не очень хорошо. Хорошо продавались только Япония и Юго-Восточная Азия. Крупнейшим производителем LaserDisc была Япония.
 
 По отсутствию пиратского LaserDisc в Китае можно было сказать, что этот продукт не имеет здесь рынка.
 
 "Наш плеер VCD скоро заменит LD-плееры и проигрыватели видеокассет. Его можно будет использовать в качестве караоке-машины и видеоплеера".
 
 "Ерунда!" Фэн Юй все еще говорил перед плеером VCD, рассказывая толпе об особенностях, когда его прерывал разгневанный голос! Акцент тоже был своеобразным.
 
 Представитель корпорации Pioneer протиснулся сквозь толпу и встал перед Фэн Ю. Он сказал в взволнованном тоне: "Наш LD может записать 100 минут фильма и использует лазерные технологии для записи". Обе стороны могут быть прочитаны, а изображение и звук более четкими". Как наш LD может быть заменен такими изделиями?"
 
 Фэн Юй опустил голову и посмотрел на представителя корпорации Pioneer. Ха, высота 1,6 м даже после ношения обуви? Я - 1,8 м. Неужели ваша шея не чувствует усталости, стоя так близко ко мне?
 
 Говоря с другими, ты почувствуешь себя сильнее! Раз уж вы об этом просите, то не вините меня в том, что я использую вашу продукцию для сравнения.
 
 "Правда? Тогда наше изображение и звук недостаточно ясны? Да, наши технологии сейчас хранят только 60 минут видео, но этого достаточно для обычных музыкальных клипов. В одном фильме используется только 2 VCD. О, наш VCD продается всего по 10 RMB за штуку. А это примерно 2 доллара. Могу я спросить, за сколько продается один LD? 40 долларов или 30 долларов? Я слышал, что в некоторых местах он продается примерно за 20 долларов. За деньги, использованные для покупки одного LD, можно купить 10 VCD".
 
 Толпа начинает говорить между собой. Видеоплеер нельзя использовать для просмотра только одного фильма. Это диск, который важен и наиболее востребован потребителями.
 
 Один из них стоит не менее 20 долларов США, а другой - менее 2 долларов США. Какой из них выберет потребитель? Даже идиоты будут знать, что если бы не было большой разницы в качестве, они бы выбрали более дешевые.
 
 "Вот, это LD вашей компании, а это наш VCD". Хранилища для вашего LD достаточно, чтобы хранить 8 VCD." Фэн Юй взял 2 коробки и поставил диски на стол, чтобы показать всем.
 
 "Кроме того, цены для LD игроков на рынке превышают 1300 USD, но наш VCD плеер продается примерно за 1000 USD! Посмотрите на разницу в размере между плеером LD и нашим плеером VCD. Какой из них Вы купите?"
 
 "Даже если Ваш продукт может заменить LD, но как Вы можете заменить видеокассеты? Видеокассеты - мейнстрим, а цены на видеокассету составляют всего несколько USD". Кто-то из толпы закричал.
 
 Представитель корпорации Pioneer все еще думал, как опровергнуть Фэн Юя, когда услышал, как этот человек спросил. Он молчал. Несмотря на то, что он знал китайский язык, ему все равно было трудно спорить с другими на китайском.
 
 "Хороший вопрос. Я расскажу всем вам, почему этот VCD заменит кассеты. Посмотрите на это видео. Это клип Элвиса Пресли". Фэн Юй взял микрофон, подключил его к VCD-плееру и нажал кнопку. Голос Элвиса исчез, но музыка все еще звучала.
 
 Фэн Юй спел несколько строк вместе с музыкой. Его пение было ужасным, но он доказал свою точку зрения.
 
 "Видишь это? Это все еще можно использовать как караоке-машину. Мы представим большое разнообразие этого караоке VCD. Неважно, захотите ли вы петь или слушать музыку, этот плеер подойдет вам. Посмотрите на изображение. Оно намного четче, чем видеокассеты, и вы не столкнетесь с проблемой, когда ваши кассеты застрянут в плеере. Есть еще одно преимущество нашего VCD. Пространство двух видеокассет - более 8 VCD. Обычные проигрыватели видеокассет продаются от 900 до 1500 долларов США. У нас есть такое же преимущество!"
 
 "У вас есть свободные запасы? Я хочу купить 2!" Кто-то, организованный Фэн Ю, закричал.
 
 Это напомнило всем остальным. Они также хотят вернуть две единицы для исследования. Если бы они смогли разобраться с технологией в ней, они могли бы также произвести VCD.
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  Экстраординарный гений Глава 434 - Слишком большой шаг


  

    
       "Я буду беспокоить вас с этим, мастер Лу". Мы поговорим, когда я вернусь в Пекин". Фэн Юй повесил трубку с улыбкой.
 
 Просто одной выставки было недостаточно. Выставка дала этим иностранным брендам возможность продемонстрировать свои новейшие технологии. Для китайских компаний, кроме бренда "Маленький тиран" и "Ветер и дождь", ни одна другая компания не смогла выделиться.
 
 Фэн Юй хотел посмотреть, не упустил ли он драгоценные камни. Но китайская потребительская электроника была слишком далеко позади других стран.
 
 Выступления на церемонии закрытия были отменены. Эти иностранные компании привлекли к себе внимание, и мы все еще должны выступать для них?
 
 Во время выставки VCD, независимо от марки Wind and Rain или Aiwa, привлекла внимание всех иностранных компаний. Фэн Юй нанял кого-нибудь написать статью об этом VCD.
 
 Эта статья была передана Мастеру Лу, чтобы он отправил ее во все основные газеты, такие как . Это был первый раз, когда китайская потребительская электроника обогнала остальной мир. Они должны гордиться и выставлять это напоказ всем.
 
 Фэн Юй также обратился за помощью к Кириленко и Фу Гуанчжэну, чтобы использовать свои связи с зарубежными СМИ, чтобы сообщить об этом VCD и китайской потребительской электроники.
 
 После того, как эти статьи были опубликованы, многие СМИ обратили пристальное внимание на эту выставку. Некоторые иностранные СМИ не посещали эту выставку, но также написали несколько статей, посвященных этой выставке.
 
 Доклады были разделены на 3 точки зрения. Одна из фракций заявила, что статья, опубликованная ранее, была фальшивой. Китай так долго был закрыт для мира, а их технологии потребительской электроники не могли быть самыми лучшими в мире. Должно быть, Китай использовал технологию Aiwa и утверждал, что она принадлежит ему. Эта технология была изобретена японцами.
 
 Такого рода репортажи были в основном из Англии, Японии, Европы и Юго-Восточной Азии.
 
 Была еще одна фракция, которая согласилась с предыдущей статьей. В ней говорится, что Китай поднимался и поднимался, и у Китая было огромное население. Это будет вопрос времени, когда Китай захватит мир. В этих статьях в основном речь шла об угрозе Китая для мира. Эти репортажи были в основном из американских СМИ.
 
 Последняя группа репортажей поздравляла Китай с тем, что он догоняет весь мир. Эти СМИ были из тех стран бывшего Советского Союза и других стран, которые имели хорошие отношения с Китаем. Конечно, китайская пресса оказала наибольшую поддержку.
 
 Стратегия использования СМИ для продвижения своей продукции была придумана Фэн Юем и Фу Гуанчжэном. Они хотят, чтобы люди верили, что технология VCD перенесет мир в следующую эру.
 
 В сочетании с агрессивной рекламой, они смогут открыть рынок для VCD.
 
 Фу Гуанчжэн сказал Feng Yu, что реклама может помочь продажам их продукции на начальном этапе, но она не позволит продажам стабильно расти. Семья Фу имеет большой опыт в этой области.
 
 Например, Учебная Машина. Несмотря на то, что на данный момент продажи могут показаться неплохими, продажи на зарубежном рынке начали сокращаться после первоначального всплеска.
 
 Китайский рынок, возможно, все еще растет, но были разговоры о том, что эта Машина для Обучения была только игровой консолью, замаскированной под компьютер.
 
 Семья Фу провела исследование рынка. Если бы VCD заменили видеокассетные проигрыватели и LD-плееры и стали бы системами семейного кино, то это могло бы занять от 2 до 3 лет.
 
 Вот почему Фу Гуанчжэн предупредил Фэн Юй не увеличивать производство VCD игроков. Если бы дела шли не очень хорошо, то их продукция в кратчайшие сроки заполнила бы свои склады при текущем уровне производства.
 
 Но к счастью для них, несмотря на то, что продажи VCD были не такими хорошими, как они ожидали, этого все равно было достаточно, чтобы они окупились и заняли рынок. Это тоже было хорошо.
 
 Фэн Юй знал, что он не был гением продаж. Он смог придумать столько идей по продажам и знал, какие продукты могут заработать деньги, благодаря своим воспоминаниям из предыдущей жизни.
 
 Воспоминания Фэн Юя не включают в себя процесс того, как эти люди зарабатывают деньги. Он только знал, какие продукты будут популярны и смогут заработать деньги. Именно поэтому он изо всех сил старался сохранить всех основателей компаний, когда бы он ни занимался поглощением или инвестированием в эти компании.
 
 Похоже, что Фэн Юй был самодовольным. Он слишком много верил в свои воспоминания из предыдущей жизни и менял историю. Он продолжал внедрять продукцию раньше, чем предполагалось. Он забыл о времени и покупательской способности потребителя.
 
 Это привело к тому, что Фэн Юй придумал, как вывести на рынок и подтолкнуть продажи этих якобы популярных продуктов.
 
 Выставка закончилась. Продажи игроков Wind and Rain и Aiwa VCD были намного ниже, чем ожидали от Фэн Ю.
 
 Представители этих компаний знали, что патент на технологии VCD находится в руках компании Tai Hua Trading и уполномочили Aiwa использовать эти патенты. Японские средства массовой информации также узнали, что главный акционер компаний Aiwa и Wind and Rain - одни и те же люди!
 
 Это означает, что технологии VCD были в руках одного человека. Многие люди подошли к Фэн Ю, желая получить патентное разрешение на совместное развитие этого рынка.
 
 Но Фэн Юй отклонил их без всяких колебаний!
 
 Хотя с большим количеством брендов этот рынок будет развиваться быстрее. Но это также снизит его прибыль. Технологии этих компаний были более продвинутыми, чем Ветер и Дождь, и Айва. Их бренды также были более известны, чем Ветер и Дождь. Если эти компании смогли разработать лучшие продукты, такие как DVD, то VCD будет заменен на DVD, прежде чем он смог процветать. Это не то, что хотел видеть Фэн Ю.
 
 Поскольку Фэн Юй не хотел давать разрешение другим компаниям и создал каналы сбыта, он не может позволить этим компаниям быть дистрибьюторами для Wind and Rain VCD или Aiwa VCD. Если бы он это сделал, то нарушил бы контракт с семьей Фу. Компания "Тай Хуа Трейдинг" отвечала за внутреннюю дистрибуцию в Китае, в то время как семья Фу отвечала за зарубежную дистрибуцию.
 
 Семья Фу была очень признательна за то, что Фэн Юй сделал это. Для Фэн Юй это была возможность отбросить семью Фу в сторону, но Фэн Юй этого не делал.
 
 Fu Rongjing была единственной, кто не думал таким образом. Он чувствовал, что его сын, Фу Гуанчжэн, слишком сильно помог Фэн Ю. Фу Гуанчжэн позаботился о строительстве нового завода компании Motor Company, заводе электроники Aiwa, заводе электроники Wind and Rain. Именно Feng Yu была нужна Fu Guangzheng и не может обойтись без руководства семьи Fu.
 
 Фу Жун Цзин намекнул Фу Гуанчжэну, что он нужен Фу Гуанчжэну, и ему следовало несколько раз попросить о дополнительных акциях. Ему не нужно было брать акции бесплатно. Он может заплатить за эти акции. Фу Гуанчжэн был готов заплатить по рыночному курсу.
 
 Но Фу Гуанчжэн отклонил это предложение. Он хорошо понимает характер Фэн Ю. Фэн Ю выглядит так, как будто он был щедрым человеком, но на самом деле он был очень скупым. Если бы он сделал эту просьбу Фэн Ю, было бы лучше, если бы Фэн Ю согласился. Но что бы он сделал, если бы Фэн Ю не согласился? Отказался бы от всех этих компаний?
 
 Хотя Фэн Юй потерпит огромные потери, если Фу Гуанчжэн выйдет из этих компаний. Но это не повредит Фэн Ю. Фэн Юй может просто позволить сотрудникам среднего звена взять на себя важнейшие роли в компании, в то время как он переманивает людей из других компаний с высокой зарплатой. Фу Гуанчжэн будет тем, кто потеряет возможность следовать за Фэн Юй, чтобы заработать деньги. Он будет в проигрыше.
 
 Фу Жунци также чувствовал это. Он напомнил Фу Гуанчжэну попытаться наладить более тесные отношения с Фэн Ю.
 
 Фэн Юй посмотрел отчет о продажах VCD за август. Он не оправдал его ожиданий. Он не мог не вздыхать. Он сделал слишком большой шаг..... Он выстрелил себе в ногу!
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  Экстраординарный гений Главы 435 и 436 - Пенпал


  

    
       "А? Лао Си, у тебя что, нет мобильного телефона? Зачем ты пишешь письма?" Лао Сан в общежитии спрашивал.
 
 Фэн Ю ответил случайно: "О, у меня есть приятель по переписке".
 
 Пенпал был самым модным способом завести новых друзей для молодежи в ту эпоху. Фэн Юй также не был тем, кто случайно подружился с друзьями по переписке. Этот приятель по переписке также не был для его бизнеса.
 
 Он писал ей это письмо. "Ей" из его прошлой жизни.
 
 Чжоу Кэсин из округа Цзянчэн. Она только что поступила в старшую школу в этом году, и её увлечения были связаны с чтением газеты. Её амбициями было стать репортёром.
 
 Сегодня, когда Чжоу Кэсинь прибыл в школу, она увидела конверт, наклеенный на окно гостиной. Письмо было адресовано ей.
 
 "Дедушка Ли, я пришёл забрать своё письмо". Меня зовут Чжоу Кэсин, я из третьего класса."
 
 "Неплохо, девочка. У тебя родственник учится в Пекинском университете. Ты тоже собираешься поступить в этот университет? Ты должна усердно работать. В Пекинский университет поступить нелегко". Старый Ли взял письмо и перешел в Чжоу Кэсинь.
 
 Чжоу Кэсинь улыбнулся и поблагодарил его.
 
 Увидев конверт, она поняла, почему дедушка Ли так сказал. Это письмо было отправлено из Пекинского университета! Но никто из её друзей и родственников не был в Пекине. Кто послал ей это письмо?
 
 Пока Чжоу Кэсинь не вернулась домой, она ещё не прочитала письмо. Она боялась, что кто-то другой его увидит. Закончив домашнее задание, она тайно вытащила письмо, когда собиралась спать. Прикоснувшись к нему, она спряталась под одеялом, чтобы прочитать его.
 
 Это было письмо, чтобы подружиться с ней. Этот человек хочет быть ее другом по переписке.
 
 Друзья по переписке начинали с тех молодых людей, которые уезжали в города или возвращались в деревни. Это был их способ общения со своими бывшими друзьями. Во многих местах Китая до сих пор нет доступа к телефонам, и даже если бы существовали телефонные линии, плата была бы дорогостоящей. Письма были для них самым дешевым способом общения.
 
 Когда это началось, письма и открытки отправлялись туда-сюда между возлюбленными детства. Вскоре письма отправлялись между друзьями. Эти письма в основном рассказывали о своих недавних событиях и т.д.
 
 Большинство друзей по переписке были девушками. Может быть, это потому, что девушки любят изливать свои печали незнакомым людям и ищут утешения.
 
 Чжоу Кэсинь давно хотела иметь друга по переписке, но она не знала, кому писать. Ее одноклассники писали письма другим людям, но после семестра ответов не последовало. Не всем нравятся друзья по переписке.
 
 Этот человек учился в Пекинском университете. Откуда он знал ее контактные данные? Вместе с письмом была открытка Джеки Чан. Откуда этот человек знает, что ей нравится Джеки Чан? Может быть, Джеки Чан была известной знаменитостью, и все в Китае любят его.
 
 В письме он написал о том, каким красивым был Пекинский университет. Но он упомянул, что девушки в Пекинском университете выглядят заурядно. Он приходит к выводу, что умные девушки некрасивы!
 
 Он также упомянул, что хочет посетить район Цзянчэн. Он слышал, что район Цзянчжэн - красивое место, но у него так и не появилась такая возможность. Он также не умел плавать и задавался вопросом, утонет ли он, если поедет в Цзянчэн.
 
 Чжоу Кэсин трижды прочитал письмо. То, как этот человек написал письмо, было интересно. Умные девушки некрасивые, значит, он намекал, что умные девушки уродливые? Также район Цзянчэн был назван только как Цзянчэн, и на самом деле он не был построен на реке. Как он может утонуть?
 
 В письме ничего не говорилось о том, как этот человек узнал ее контактные данные и зачем он ей писал. Были упомянуты лишь некоторые банальные вопросы из его школьной жизни, и он надеется, что Чжоу Кэсинь ответит ему. Он подписал письмо как "второй по красоте человек на земле", и там был милый рисунок самого себя.
 
 Вторым самым красивым человеком на земле? Кто мог использовать это в качестве псевдонима? Этот человек не был скромным, но он кажется интересным.
 
 В эту эпоху псевдонимы, которыми пользовалось большинство людей, пытались выразить, насколько они были чисты и элегантны. Примерами таких имен были Снег, Зимняя Слива или Новолуние. Впервые она услышала о том, что кто-то использует в качестве псевдонима "Второй по красоте человек на земле"!
 
 Этот "Второй по красоте человек на земле" хочет быть моим приятелем по переписке? Это письмо пришло из Пекинского университета, и этот "Второй по красоте человек на земле" должен там учиться!
 
 Но этот человек был немного... слишком озорным и совсем не скромным!
 
 Не смотря ни на что, это было первое письмо Чжоу Кэсина, и она была очень рада. Она прочитала письмо ещё несколько раз, пока не смогла почти запомнить письмо, прежде чем положить его под подушку. Она заснула со сладкой улыбкой.
 
 Когда на следующий день Чжоу Кэсинь проснулся, она подняла подушку и увидела, что письмо все еще там. Она почувствовала облегчение. Это было реально, а не сон. Теперь у неё действительно есть приятель по переписке!
 
 Несмотря на то, что это псевдоним "Второй по красоте человек на земле" был странным, его почерк был красивым, а истории интересными и юмористическими. Самое главное, он учился в Пекинском университете!
 
 Во время завтрака мама Чжоу Кэсиня спросила, почему она улыбается самой себе. Чжоу Кэсинь придумала оправдание тому, что только она вчера правильно ответила на вопрос в классе. Мать все еще хвалила ее.
 
 По дороге в школу Чжоу Кэсинь продолжал улыбаться. Даже во время урока она всё ещё думала о содержании письма.
 
 В полдень, когда все ее одноклассники вышли пообедать, она осталась в классе, чтобы написать ответное письмо в своей тетради.
 
 После того, как она закончила писать, она прочитала его несколько раз и внесла некоторые поправки. Она скопировала содержимое на лист бумаги, аккуратно сложила его и держала между книгой.
 
 "Кексин, школа окончена". Почему ты не возвращаешься?"
 
 "Сначала ты возвращайся. Я должен передать кое-что учителю." Чжоу Кэсин придумал какое-то оправдание. Она не хочет, чтобы другие знали о её друге по переписке, даже когда это был её друг детства. Это был ее личный секрет.
 
 "Подождать тебя?"
 
 "Не нужно. Возвращайся первым. Я вернусь одна позже. В любом случае, небо темнеет позже в этот период."
 
 "Тогда ладно. Будь осторожна. Сначала я уйду. Пока."
 
 Чжоу Кэсин ждала около 10 минут, прежде чем она взяла с собой сумку и села на велосипед. Она не шла по направлению к своему дому. Она направлялась к почтовому отделению.
 
 Почтовое отделение было закрыто, но маленький магазин напротив все еще был открыт. В этом небольшом магазине также продаются марки и конверты.
 
 На конверте Чжоу Кэсинь написал адрес, а в качестве получателя - "второй по красоте человек на земле". Хозяин небольшого магазина посмотрел на Чжоу Кэсинь и на ее конверт. "Второй по красоте человек на земле"....... Кто, черт возьми, называет себя таким именем?
 
 Босс какое-то время подумал и понял, что это псевдоним. Но для того, чтобы кто-то использовал такое псевдоним, он должен быть не очень образованным и не знать, что такое скромность. Подожди, адрес был Пекинский университет? Хм...... это псевдоним все еще был довольно скромным. По крайней мере, он не претендует на то, чтобы быть самым красивым человеком на земле!
 
 Чжоу Кэсинь аккуратно кладёт своё письмо в конверт и с помощью клея наклеивает марку и запечатывает его. Она осторожно высушивает клей и с помощью рук выпрямляет складки. Она с радостью уронила письмо в почтовый ящик. Она не может дождаться, когда почтальон доставит её письмо в Пекин, в руки "Второго по красоте человека на земле".
 
 ……
 
 "Эх, как ты думаешь, кто этот бесстыжий человек? Он называет себя "Вторым самым красивым человеком на земле".
 
 "Точно. Это может быть розыгрыш или это письмо неправильно доставлено?"
 
 "Не может быть. Этот почерк, должно быть, девушка. Будут ли девушки разыгрывать других? Кроме того, это Пекинский университет. Адрес правильный."
 
 "Тогда скажите мне, какая девушка будет называть себя "Третьим самым уродливым человеком на земле"?"
 
 Когда Фэн Ю добрался до класса, он услышал разговор Тянь Лэя с остальными. Это письмо действительно было розыгрышем? Фэн Юй тоже хотел посмеяться. Но когда он услышал второго по красоте человека на земле, то вспомнил, что это его псевдоним.
 
 "Кашель". Монитор класса Тиан, это письмо адресовано мне".
 
 Все повернулись и посмотрели на Фэн Ю как на обезьяну в зоопарке.
 
 "Что случилось? Я не могу использовать этот псевдоним?" Фэн Ю лаял. Эти люди не понимают его юмора!
 
 "Псевдоним? Это ответное письмо твоего друга по переписке?" Тянь Лэй помахал письмом и спросил.
 
 Если бы это письмо не было адресовано их классу, Тянь Лэй не стал бы его собирать. Он вспомнил взгляд учителя, когда получил это письмо из офиса. Учитель смотрел на него так, как будто это его письмо.
 
 Но для учителя было нормальным подозревать, что это письмо - Тянь Лэй. Тянь Лей был классным руководителем, и все письма для его класса будут собраны им. Учитель чувствовал, что Тянь Лэй будет использовать это псевдоним, потому что остальные ученики в классе его не увидят.
 
 Тянь Лянь никогда не ожидал, что это письмо будет для Фэн Ю. Фэн Юй также не задумывался о том, может ли это псевдоним быть принят его одноклассниками.
 
 Фэн Юй выхватил письмо от Тянь Лэя и положил его в карман: "Что? У всех вас раньше не было друзей по переписке?"
 
 "У нас есть, но мы никогда не использовали такое высокомерное псевдоним. Подойдите и скажите нам. Вы утверждаете, что являетесь вторым самым красивым человеком на Земле, кто самый красивый человек на Земле?" В общежитии Лао Сан (номер 3) дразнили.
 
 Фэн Юй выдул грудь, наклонил голову на 45 градусов к небу и произнес 2 слова: "Мой папа!"
 
 Одноклассники окружали его: “……”
 
 "Эрр...... Лао Си (номер 4), вся твоя семья так уверена в себе?" Тянь Лэй не мог не спросить.
 
 Фэн Юй закатил глаза и пошёл в угол, чтобы открыть конверт.
 
 "Погода в Цзянчэне жаркая и душная........ Голос моего учителя языка звучит как курица, и когда бы он ни говорил, все мои одноклассники смеются............. Мой учитель математики лысый, и однажды в классе он поцарапал голову, и его парик упал.......................".
 
 Письмо Чжоу Кэсина было полностью посвящено забавным вещам, случившимся в её школе, и в конце концов она упомянула кое-что, что беспокоило её. Она хотела поступить в университеты в таких больших городах, как Пекин или Шанхай. Но ее родители не разрешают ей учиться. Они хотят, чтобы она училась только в университете в Цзянчэне. Если она не сможет поступить в этот университет, то ей придется занять должность матери в компании. Она спросила Фэн Ю, что ей делать.
 
 Фэн Ю улыбнулась. Её родители только что говорили об этом. Она получит место в университете в Шанхае, и ее родители согласились дать ей возможность учиться там. Они не могут помешать ей учиться в университете. Эта глупая девочка. Она все еще была такой невинной.
 
 Это было во время урока, и Фэн Ю внезапно засмеялся.
 
 Старый профессор спереди смотрел на Фэн Ю раздражённым: "Этот студент. Встань. Неужели мой урок такой смешной?"
 
 Фэн Юй всё ещё был в оцепенении, и Лао Сан (номер 3), который сидел рядом с ним, бросил в него карандаш. Он вдруг понял, что с ним разговаривает профессор.
 
 "Профессор Ли, еще раз, какой у вас вопрос?" Фэн Юй спросил пустым взглядом.
 
 "Я спрашиваю тебя, считаешь ли ты мои уроки смешными?!" Профессор Ли спросил медленно. Его выражение также сказало Фэн Юю, что если бы его ответ был "да", то он был бы разорван на куски!
 
 "Нет".
 
 "Нет? Тогда почему ты смеёшься?!" Профессор Ли гневно спросил.
 
 Этот Фэн Юй думал, что он может делать в школе всё, что захочет, только потому, что он пожертвовал школе средства на исследования? Это Пекинский университет, лучший университет Китая. Бесчисленное множество людей стоят в очереди на поступление. Он должен усердно учиться!
 
 Этот профессор Ли был старшим профессором и выйдет на пенсию через 2 года. Сейчас он не проводит никаких исследований и не нуждается в финансировании Фэн Юя. Он также не курит и не пьёт. Кроме преподавания, у него нет других увлечений. Он был единственным учителем, которого Фэн Ю не мог подкупить.
 
 У профессора Ли, кажется, только два комплекта китайских костюмов. Он носит их каждый день во все времена года. Его волосы всегда расчесывались, а кожаные туфли всегда были блестящими. На его штанах никогда не видно ни одной морщинки. Фэн Юй слышал, что профессор Ли любит поэзию, и дал ему несколько поэтических книг. Но все эти книги были возвращены Фэн Ю.
 
 Фэн Юй знал, как учит профессор Ли, и сразу же склонил голову и признал свою вину: "Мне очень жаль". Профессор Ли."
 
 "Сядьте. Ваши родители отправили всех вас в Пекинский университет, чтобы вы учились. Это для того, чтобы подготовить всех вас к служению нашей нации и к более светлому будущему". Если вы не очень хорошо учитесь в школе, как вы можете ответить родителям и нашей стране?"
 
 Когда профессор Ли ругал Фэн Юя, он также воспользовался возможностью, чтобы отговорить остальных студентов. Он вернулся к доске и начал что-то писать, продолжая урок.
 
 Фэн Юй увидел, что профессор Ли больше не смотрит на него, он тайно вытащил стопку бумаг, чтобы написать ответное письмо.
 
 Фэн Юй очень хорошо понимал Чжоу Кэсинь и знал, какие шутки ей нравятся. Он написал несколько анекдотов, взятых из интернета в прошлой жизни, и несколько приветствий. После того, как он закончил, он аккуратно сложил письмо и положил его в конверт, который приготовил ранее.
 
 ……
 
 Чжоу Кэсинь подумал, почему она не получила никаких ответов в эти несколько ночей. Почтовая служба была слишком медленной, или "второй по красоте человек на земле" не прислал ей никаких ответов?
 
 Она обращала особое внимание на окно в приемной всякий раз, когда проходила мимо. Она искала свое письмо, но каждый раз была разочарована.
 
 В конце концов, однажды она увидела на окне письмо, адресованное ей. Это чувство было похоже на то, как мать дала ей платье, на которое она надеялась в молодости.
 
 Она сразу же побежала в офис, чтобы забрать письмо, которого так ждала.
 
 Во время уроков она старалась изо всех сил не открывать письмо сразу. Она устояла перед соблазном прочитать письмо и вернулась домой после школы. После ужина она даже не посмотрела по телевизору свои любимые программы и вернулась в свою комнату. Она сказала маме, что ей нужно сделать домашнее задание.
 
 Чжоу Кэсинь вытащил письмо из ее сумки после того, как запер дверь. Слишком обеспокоенная, она порвала часть письма, когда открывала конверт. Ее слезы чуть не упали. Она осторожно развернула письмо и начала читать его под настольной лампой.
 
 В письме было написано две шутки, и Клэри пришлось кусать пальцы, чтобы не смеяться вслух. Она боялась, что родители узнают об этом. Родители не должны знать о ее приятеле по переписке!
 
 Письмо было слишком коротким. Там было всего несколько сотен слов. Она прочитала письмо дважды, прежде чем держать его в коробке под кроватью. В коробке было первое письмо.
 
 Она воспользовалась возможностью, чтобы написать ответ. Похоже, что написать ответное письмо было проще, чем писать школьные сочинения. За 30 минут она написала две страницы.
 
 После некоторых изменений и аккуратного переписывания на новом листе бумаги, она аккуратно положила его в конверт, который приготовила. Завтра утром по дороге в школу она бросит его в почтовый ящик.
 
 Сохранив всё, она смотрит на настенные часы. О нет, она все еще не начала делать домашнее задание. Она подскакивает пальцем ноги к двери и бесшумно отпирает его, прежде чем сесть за стол, чтобы начать делать домашнее задание.
 
 Мать Чжоу Кэсина собиралась ложиться спать, и она пошла проведать дочь. Она была рада, что ее дочь усердно работает: "Ты все еще учишься? Спи рано. Завтра у тебя еще школа".
 
 "Да, мам. Сначала ты спишь. Я скоро закончу".
 
 Чжоу Кэсин видел, как ее мама закрыла дверь. Она высунула язык и продолжает делать домашнее задание. Она счастливо улыбалась...........
 
 Записи переводчика: Цзянчэн на китайском языке буквально означает речной город, а также район Янцзян, провинция Гуандун, Китай. Вот ссылка на Вики для тех, кто интересуется. 
 
 Наконец-то появилась третья женщина в жизни Фэн Юя. По крайней мере, Фэн Юй не был настолько бессердечен, чтобы забыть о своей жене из прошлой жизни. Но он всё равно был несправедлив к Ли На. Ему вообще не следовало преследовать Ли На. Елена использовала его только для лучшей жизни, так что она не в счет. Если бы ты был Фэн Ю, что бы ты сделал и кого бы выбрал? Ли На, Елена, Чжоу Кэсинь или все вышеперечисленное?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/997563
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       Это был конец октября. Фэн Юй собирался начать подготовку к новогодней церемонии награждения, когда ему позвонил Цзянь Ваньмэн. На рынке были пиратские VCD.
 
 Технологии VCD не были настолько сложными. Те компании, которые производили компакт-диски, могли быстро разобраться в технологии, стоящей за VCD. Они также могли производить VCD. Стоимость VCD не была высокой и составляла около 1 RMB. Фильм состоит из A и B VCD. Если включить упаковку и транспортировку, то общая стоимость все равно была менее 3 RMB.
 
 Первоначальные цены на VCD были установлены ветром и дождем. Стоимость от 10 до 30 юаней. Те фильмы, которые стоят 10 RMB, были старыми фильмами или старыми музыкальными клипами. Все новые фильмы и песни стоили 30 RMB VCD. Этот прейскурант в 30 юаней будет медленно снижаться с течением времени.
 
 Независимо от того, 10 юаней или 30 юаней VCD, прибыль компаний VCD была примерно такой же. Фэн Юй думал, что другие не войдут на этот рынок так быстро.
 
 В конце концов, Ветер и Дождь, и Aiwa все производили VCD. VCD были проданы во всех своих розничных продавцах игроков на VCD. Те, кто покупает игроки VCD, также должны будут купить некоторые VCD.
 
 Фэн Юй принимал меры предосторожности против других компаний, копирующих плейеры VCD, но он не принимал никаких мер предосторожности против пиратских VCD. Эти 5 RMB VCD ничем не отличались от оригиналов.
 
 Эти маленькие видеозалы пытались держать их стоимость низкой, так как они только взимают с клиентов 0.5 RMB на человека. Именно они поддерживали эти пиратские VCD.
 
 Фэн Юй попросил своих сотрудников по продвижению VCD в этих видеозалах, и это привело к тому, что те бизнесмены заметили эту возможность для бизнеса.
 
 Фэн Юй пошел в аудио- и видеомагазины, чтобы почувствовать, насколько серьезна эта проблема.
 
 "Мир неспешно движется вперед, посетители проезжают мимо, приливы и отливы поднимаются и опускаются. Любовь и ненависть, жизнь и смерть, старость, сколько людей могут видеть сквозь себя? Проходящий мирской мир......."
 
 В магазине Аудио и Видео, огромная колонка смотрела на Салли Йех. Эта песня привела Салли Йех на вершину ее карьеры. (Ссылка на песню в нотах переводчика)
 
 Фэн Юй видел много людей, входящих и выходящих из магазина. Большинство людей всё ещё покупали кассеты. Только некоторые держали в руках компакт-диски или VCD, когда выходили из магазина.
 
 Кажется, что это займет несколько лет для компакт-дисков, чтобы заменить аудио и видео кассеты.
 
 "Что вы ищете? Заходите и смотрите. Если вы не можете найти то, что ищете, я могу помочь. В нашем магазине есть все. Даже если в нашем магазине сейчас нет того, что вы ищете, я могу помочь вам достать это". Владелец магазина увидел, как Фэн Ю вошёл в его магазин, и поднялся обслуживать его. Эти частные магазины были более дружелюбны к клиентам, чем те, которыми управляло правительство.
 
 "Где VCD?"
 
 "Они на той полке. С этой стороны - все песни, а с другой стороны - все фильмы и драмы".
 
 Этот молодой человек ищет VCD. Это значит, что у него дома есть VCD-плеер. Эти VCD дороже кассет. Владелец магазина мог бы заработать больше, особенно сейчас его стоимость VCD была намного ниже!
 
 Фэн Ю посмотрел на VCD на полке. Некоторые из VCD были концертами певцов, а некоторые представляли собой смесь песен. Feng Yu также не знает, какие из них были от звукозаписывающих компаний, а какие были пиратскими.
 
 Но когда он увидел VCD, который включает в себя как китайские, так и кантонские песни, он сразу понял, что этот VCD был пиратским. Эти звукозаписывающие компании не будут выпускать VCD с песнями на обоих языках. Когда Фэн Юй увидел VCD Майкла Джексона, он был уверен, что он тоже пират.
 
 Майкл Джексон подписал контракт с Sony и Sony продаст права на Фэн Ю? Если бы на обложке было напечатано название другой компании, это все равно было бы возможно. Но бренд "Ветер и Дождь" был напечатан. Это было невозможно!
 
 Пиратские VCD в то время были не такими халтурными, как пиратские VCD в последующие годы. Упаковка и качество были точно такими же, как у оригиналов. Как только магазин продает пиратские VCD, он больше никогда не будет продавать оригиналы. Это произошло потому, что прибыль от продажи пиратских VCD была выше, чем от продажи оригиналов. Фэн Юй подозревает, что почти все VCD в этом магазине были пиратскими.
 
 Фэн Юй подошел к другой стороне полки, чтобы посмотреть фильм о VCD. Там были фильмы из Китая, Гонконга, Тайваня и США. Были также некоторые классические фильмы. Все VCD были красиво упакованы, и нельзя было сказать, было ли это пиратским или оригинальным.
 
 Но Фэн Юй четко знал, что с этими VCD что-то не так. Нужно ли использовать какие-то лазерные метки против подделок? Но похоже, что эти знаки также могут быть поддельными. В конце концов, эти компании используют лазерные технологии для записи на эти диски.
 
 "Брат, ты сделал свой выбор?" Владелец магазина подошел и спросил. У входа сидела женщина. Она могла позвонить жене владельца.
 
 "Сколько за эти два диска?"
 
 "18 за один. Если вы получаете два, 35 юаней".
 
 Фэн Ю проявил беспокойное выражение: "Может ли быть дешевле?"
 
 "Вздох...... Стоимость довольно высока. Но раз уж вы так заинтересовались, я дам вам 2 юаня. Эти два VCD за 33 RMB. Это самая низкая цена, которую я могу вам дать". Владелец магазина ответил.
 
 "Не пытайтесь меня надуть. Как я узнал, что все другие магазины продают по 10 RMB за VCD?" Фэн Юй пытался узнать себестоимость.
 
 "Как это качество может быть сравнимо с моими дисками? Смотрите, все это оригиналы. Качество звука и изображения будет намного лучше, чем у них". Отлично. 2 за 30 юаней. Это моя окончательная цена".
 
 "Хорошо. Я возьму эти два."
 
 Фэн Ю добрался до дома и проиграл один из VCD. Посмотрев на изображение, он нахмурился.
 
 Изображение и звук были очень четкими. Это видео было одним из тех видео, права на которые Фэн Юй не получил. Если этот VCD был произведен самим Sony, то все было в порядке. Sony было трудно импортировать эти VCD в больших объемах в Китай. Даже если бы Sony сделала это, это также стимулировало бы продажи плеера VCD.
 
 Но этот VCD был пиратским VCD "Ветер и дождь".
 
 Фэн Юй позвонил Фу Гуанчжэну, чтобы поговорить об этом.
 
 "Брат Фэн, разве мы не должны их игнорировать? Наши продажи VCD идут хорошо, и когда на рынке появится много VCD, продажи наших игроков на VCD будут лучше". Когда игроки VCD станут такими же нормальными, как телевизор, это будет одна из необходимых бытовых электроприборов". Кроме того, у нас до сих пор нет прав на многие фильмы и песни. А что, если эти потребители захотят их смотреть?".
 
 "Тогда мы дадим им это?" спросил Фэн Ю. Буквально в прошлом месяце он попросил Ху Ге прекратить производство пиратских картриджей для видеоигр с тех пор, как The Little Tyrant прекратил производство игровых приставок.
 
 "Это пиратские VCD". Это повлияет на нашу прибыль. Вы знаете, что некоторые из этих пиратских VCD продаются дороже, чем наши? Они также используют наши бренды на этих пиратских VCD. Это повлияет на наш бренд. Что если кто-нибудь подаст на нас в суд и заявит, что это мы производим эти пиратские VCD?
 
 Фу Гуанчжэн был шокирован: "Вы пытаетесь сказать, что за всем этим стоит какая-то крупная компания?"
 
 "Я видел много фильмов Sony и музыкальных VCD. Я чувствую, что это не так просто". Фэн Ю подозревает, что это яма, вырытая Sony для них. Когда Sony подаст на них в суд за нарушение авторских прав, ему придется убрать все VCD с полок для расследования. Это повлияет на рынок VCD!
 
 Фэн Ю начинает обзванивать все свои связи. Он хочет знать, кто сделал все эти пиратские VCD под маркой Wind and Rain!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/997564
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       Результат этого расследования привел Фэн Ю в ярость!
 
 В городах было больше пиратских VCD, чем оригиналов. Многие небольшие фабрики не только производили эти обычные пиратские VCD. Они также производили эти европейские, японские и гонконгские фильмы для взрослых!
 
 Продажа этих фильмов была запрещена, а марка Wind and Rain по-прежнему печаталась на обложках. Фэн Юй не мог этого терпеть!
 
 Но Фэн Юй знал, что бесполезно просто нападать на эти маленькие мастерские и фабрики. Даже если эти фабрики закроются, все равно появится бесчисленное множество маленьких мастерских. Он должен напасть на этих пиратов из источника. Он должен найти источник их основных копий.
 
 Фэн Юй отправился искать Ху Ге. Этот идиот владел компанией по производству пиратских патронов. После того, как Фэн Юй инвестировал в свою компанию, он бросил делать пиратские игры и переключился на разработку собственных оригинальных игр. Но Фэн Ю слишком высоко отзывался о сотрудниках Ху Ге. Игры, которые они делали, были далеки от игр, в которые Фэн Юй играл в прошлой жизни. Графика и дизайн были ужасны. Если бы эта игра появилась на рынке, их репутация исчезла бы!
 
 Разработка игр была не такой простой, как думает Фэн Ю.
 
 Ху Ге знал много пиратских бизнесменов. Он поспрашивал и узнал, что за всем этим стоит синдикат. Они не только делали пиратские VCD, но также выпускали пиратские компакт-диски, пиратские видеокассеты, кассеты, картриджи для видеоигр и т.д.
 
 По приблизительным подсчетам, продажи пиратских товаров были в несколько раз больше, чем оригиналов.
 
 Не только на компакт-дисках была напечатана марка Wind and Rain, но и на других пиратских видеокассетах и аудиокассетах, а также на играх марка Wind and Rain. Компании Фэн Юй даже не производят эту продукцию!
 
 Черт, это был заговор, направленный против него или его компании.
 
 Как только потребители подумают, что это действительно были продукты Wind and Rain, тогда Wind and Rain станет компанией по производству пиратских товаров. Все усилия по созданию бренда будут потрачены впустую!
 
 Когда Фу Гуанчжэн услышал эту новость, он был очень потрясен. Он знал, что на рынке много пиратских товаров, а также были пиратские VCD игроки. Но он их проигнорировал.
 
 Он хотел использовать их, чтобы создать рынок VCD и бросить вызов традиционному видеокассетному плееру. Он никогда не ожидал, что это создаст проблемы для него самого.
 
 "Брат Фенг, стоит ли нам делать официальные жалобы, давать деньги, чтобы вышестоящие начали бороться с пиратством?" Китайский рынок был слишком большим, и он не был похож на Гонконг. Они не могли решить это сами. Им нужна помощь правительства.
 
 Фэн Юй покачал головой: "Эти люди способны сделать это в таких масштабах, это значит, что у них есть какая-то защита". Чего мы не можем сделать, так это найти источник". Если нет, то их заводы все равно появятся после того, как мы их закроем".
 
 "Я думал, вы попросили Ху Ге расследовать источник?"
 
 Фэн Юй вздохнул: "Не упоминай его. Что Ху Ге не может устоять перед искушениями и вернулся, чтобы делать пиратские игры. Я уже отозвал свои инвестиции из его компании, и мастер Лу получил несколько человек, чтобы преподать ему урок. В настоящее время он прячется в какой-то стране Юго-Восточной Азии".
 
 Мастер Лу думал, что Фэн Юй вложил деньги в компанию Ху Ге из-за него. Теперь Ху Ге снова начал заниматься пиратскими играми, а он все равно пытался обмануть Фэн Ю. Мастер Лу чувствовал, что это была пощечина ему в лицо.
 
 Если бы не семья Ху, мастер Лу сломал бы Ху Ге одну из ног! Мастер Лу также отпустил его из-за полученной информации.
 
 Источник пиратских дисков находился в уезде Гуанчэн провинции Гуандун!
 
 Фу Гуанчжэн почувствовал себя смущённым. В Гуанчжэне была фабрика электроники "Ветер и дождь", и он даже не заметил, что пиратские диски VCD были из этого района.
 
 Были и другие фабрики по всему Китаю, но мастер-копии, как говорят, были из Гуанчэна. Эти мастер-копии были отправлены в Гуанчэн из Гонконга.
 
 Фэн Юй рассказал об этом Фу Гуанчжэну, и его лицо покраснело: "Брат Фэн, оставь это мне". Я придумаю, как убить источник!"
 
 "Брат Фу, остановить пиратство - только одна из наших целей. Мы также должны найти того, кто стоит за этим. Мы должны знать, почему они используют нашу марку "Ветер и Дождь" для своих пиратских товаров!"
 
 "Вы подозреваете, что кто-то нацелен на нас? Мы производим VCD, и мы являемся крупнейшей компанией, производящей оригинальные VCD. Эти пираты любят подделывать продукцию компании номер один."
 
 "Но нужно ли им использовать наш бренд для этих фильмов для взрослых? В любом случае, брат Фу, я надеюсь, что мастер, прячущийся в темноте, будет арестован".
 
 Фу Гуанчжэн прибыл в Гуанчэн и попросил местные власти закрыть пиратскую базу VCD. Правительство совершило налет на это место и изъяло огромное количество пиратских кассет, видеокассет и дисков. Но они так и не узнали, кто тут главный. Каждую неделю на фабрику приезжает кто-то с коробками, чтобы забрать деньги. За кулисами фабрики босс никогда не встречался.
 
 Но он дал важную подсказку. Большой босс за кулисами был из Гонконга.
 
 Фу Гуанчжэн был в ярости. Кто-то осмелился связаться с семьей Фу в Гонконге? Те люди, которые были достаточно сильны, чтобы конкурировать с семьей Фу, не будут заниматься таким бизнесом. Те, кто занимался подобной деятельностью, не принадлежали ни к одной уважаемой большой семье.
 
 Фу Гуанчжэн рассказал об этом своим дядям и попросил их помочь в расследовании человека, стоящего за этим синдикатом.
 
 Семья Фу была очень несчастна. У них были акции Гонконгской компании по продаже электроники. Это вторглось в их прибыль. Должно быть проведено полное расследование!
 
 Семья Фу использовала все их связи и все их уловки, но они не смогли выяснить, кто стоит за этим. По дороге им удалось разгромить несколько пиратских фабрик в Гонконге, но главу синдиката так и не нашли.
 
 Семья Фу была смущена. Они сказали Фэн Юю, что через несколько дней смогут взять главу синдиката и посадить его за решетку.
 
 Но теперь прошло больше 10 дней. Не было никаких улик. Семья Фу использовала свои связи как в преступном мире, так и в правоохранительных органах, но зацепок вообще не было.
 
 В конце концов, Фу Жунци вложил 1 миллион гонконгских долларов в награду за любые улики о главе этого синдиката. Даже если вы сможете назвать только имя этого человека, вы также сможете получить эту сумму. Если вы сможете поймать этого человека, то вы получите 1 миллион долларов США!
 
 Кто-то всегда сделает шаг вперед, если были высокие награды.
 
 Наконец, семья Фу получила информацию о боссе этого синдиката. Хотя никто его никогда не встречал, кто-то подслушал, как его приспешник разговаривал с этим человеком по телефону. К этому человеку обращались как к мистеру Сонгу!
 
 Фэн Ю нахмурился. Господин Сон? Он когда-нибудь обижал бизнесмена с такой фамилией? Почему этот господин Сонг нацелился на него? Этот господин Сон, должно быть, сильно обиделся на него!
 
 Фэн Ю думал долгое время, и кажется, что был только один человек, который ненавидел его до глубины души, и у этого человека были деньги, чтобы открыть фабрики. Но этот человек давно пропал без вести.
 
 Фэн Юй уже давно попросил семью Фу разыскать этого человека. Но семья Фу не смогла его найти. Ходили слухи, что этот человек остановился в Гонконге только на некоторое время, прежде чем уехать в США.
 
 Может ли этот человек вернуться, чтобы отомстить за своего дядю?
 
 Фэн Юй уже испытал безумие этого парня. Если бы у Фэн Юя был шанс, он бы не хотел, чтобы этот человек снова вздохнул.
 
 "Брат Фу, я предложу 10 миллионов". Помогите мне найти этого человека!"
 
 Фу Гуанчжэн был шокирован. Кто этот парень, который стоит 10 миллионов?
 
 "Я найму людей, чтобы найти его". Если мы сможем найти его, то сможем поговорить о деньгах! В связи с недавними взломами пиратов, эти пираты не будут так высокомерны какое-то время. Мы сможем мирно развивать рынок".
 
 Фэн Юй вздохнул. Этот человек все еще жив, как он может быть спокойным?
 
 Записи переводчика: Автор не упомянул валюту 10 миллионов наград.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/997565
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       Компания Songjiang Motors уже разработала 3 категории автомобилей, всего 6 моделей. Эти 3 класса были названы Олимпийский, Красная Звезда и Внедорожник. Производство только началось. Так как это было еще в начальной фазе, объем производства был невелик, и два новых филиала выпустили только менее 1000 автомобилей для всех 3х категорий.
 
 В Китае остальные автомобильные предприятия знали, что Bing City Machinery Company скоро представит свои автомобили и сосредоточит свое внимание на малых транспортных средствах. Все они чувствовали, что это шутка.
 
 Компания, которая производит тракторы и мотоциклы, хочет выпускать седанные автомобили?
 
 Bing City's Machinery Company была одной из ведущих компаний в Китае по производству тракторов и мотоциклов. С их продажами и качеством их продукции, они могут быть даже самыми лучшими в Китае.
 
 Но автомобили? Даже если автомобильная промышленность Китая уже созрела, на рынке было еще много других устоявшихся брендов. У Songjiang Motors не будет шанса получить кусочек этого торта.
 
 Мы все используем передовые технологии из Германии, США и Японии. Производственные линии также были импортированы из-за рубежа, и их специалисты были размещены здесь, чтобы дать нам указания. Что есть у Songjiang Motors?
 
 Что? Они наняли автомобильных инженеров Советского Союза?
 
 Что за шутка. С каких пор Советский Союз производит хорошие автомобили? Автомобили Советского Союза были шумными, уродливыми и старыми, и на них было неудобно ездить. В последние несколько лет даже Китай не импортирует эти советские машины. О, это бывший Советский Союз.
 
 Компания, которая больше всего хотела, чтобы машиностроительная компания потерпела неудачу, была Первым автомобильным заводом в Цзилине.
 
 Машиностроительная компания Бинг-Сити переманила у них много сотрудников. Многие из них были из технического отдела. FAW до сих пор отчетливо помнит, как Машиностроительная компания открыла стенд по набору персонала за пределами своей территории!
 
 FAW хочет посмотреть, как потребители игнорируют машины Машинной компании, и у Машинной компании не было другого выбора, кроме как продать свои фабрики и оборудование. Когда это произойдет, они купят более одного или двух заводов, чтобы расширить FAW. В то же время они переманивают всех сотрудников Машинной компании. Мало того, что они украдут техников и опытных рабочих. Даже эти обычные рабочие будут нацелены на них. Они хотят, чтобы у Машиностроительной компании не было рабочих!
 
 Когда все не думают, что "Сунцзян Моторс" добьется успеха, Фэн Юй, Фу Гуанчжэн и остальные чувствовали себя уверенно. Они протестировали эти 6 моделей машин. Цена колеблется от 120 000 RMB до 500 000 RMB. Была даже модель дизельного внедорожника. В настоящее время в Китае не было других внедорожников, работающих на дизельном топливе.
 
 Но маркетинг этих машин был для них самой большой головной болью.
 
 Фу Гуанчжэн хотел разместить рекламу во всех средствах массовой информации, особенно на CCTV. Он также хотел нанять знаменитостей, чтобы они одобряли их машины. Было бы лучше организовать грандиозное автошоу. Это повысит узнаваемость бренда.
 
 Впечатление от Songjiang Motors среди китайских потребителей произвели мотоциклы. Большинство потребителей не осмелятся приобрести свои автомобили, если выведут их на рынок. В конце концов, были и другие варианты, такие как импортные автомобили и отечественные автомобили совместных предприятий. Эти автомобили были высокого качества и имели послепродажное обслуживание. Машиностроительная компания их не имеет.
 
 Фэн Юй попросил своих людей сделать приблизительную оценку стоимости создания сервисных центров во всех провинциях. Это будет стоить более 100 миллионов юаней! Если бы Фэн Юй не смог создать сервисные центры, как 4S-магазины будущих лет, и плата за них была бы выше рыночных, он не заработал бы денег. Он даже понесет убытки.
 
 Но если бы не было послепродажного обслуживания, у потребителей сложилось бы впечатление, что компания не заботится о послепродажном обслуживании, и они не будут заинтересованы в своих автомобилях.
 
 Кроме того, цены на их автомобили были слишком высоки, эти дистрибьюторы мотоциклов не имеют возможности быть авторизованными дистрибьюторами этих автомобилей. Даже если бы они привезли по 2 автомобиля на каждую модель, это обошлось бы им как минимум в 2 миллиона юаней. Но как можно, будучи ритейлером, ввозить так мало автомобилей? Они все равно должны нести расходы на аренду, заработную плату и т.д. Этим дистрибьюторам было тяжело нести все эти расходы.
 
 Фэн Юй думал обо всех этих проблемах раньше. Его решением было сначала поставить автомобили этим давним дистрибьюторам, а от них требовалось только внести депозит в размере 1 миллиона. Но выручка от продажи автомобилей должна была быть внесена на счет Тай Хуа Трейдинг. Тай Хуа Трейдинг затем рассчитается с дистрибьюторами. Такова была модель продаж этих 4S магазинов.
 
 Машиностроительная компания Бинг Сити также разместит механика в каждом магазине. Магазины должны будут сами нанять двух механиков. На данный момент этого должно быть достаточно. Автомобили Songjiang Motors все еще были очень прочными.
 
 Это сформирует основную структуру модели 4S магазинов из предыдущей жизни Фэн Юя. Но это также приведет к тому, что фабрики по производству машин будут закрыты. Будет существенная нагрузка на финансы компании. Как только продажи будут плохими, Машинная компания столкнется с проблемами с денежными потоками. Если эта проблема сохранится, производство автомобилей может остановиться.
 
 Но если бы продажи автомобилей были хорошими, это быстро создало бы сеть сбыта и увеличило бы объем продаж. Кроме того, это будет проще, чем самим создавать розничные магазины.
 
 Ли Мингде выступил против такого решения. Посмотрите на Первый автомобильный завод, Второй автомобильный завод, а также на остальных китайских производителей автомобилей. Все они имеют собственные автосалоны и продают все свои автомобили самостоятельно. Вы позволяете этим дистрибьюторам держать наши машины в руках. А что если они исчезнут вместе с нашими машинами? Имея всего 1 миллион юаней в качестве депозита, и вы позволяете им удерживать десятки наших автомобилей? Стоимость этих машин составила более 2 миллионов юаней. Это был слишком высокий риск.
 
 Ли Миндэ изначально выступал против планов Фэн Ю. Автомобильный рынок Китая не был большим рынком, и план Фэн Ю был слишком масштабным.
 
 Несмотря на то, что в эксплуатации находились только два филиала, строительство остальных заводов практически завершалось. Строительство будет завершено в начале следующего года и начнется производство. Что делать, если продажи автомобилей шли не очень хорошо?
 
 Фэн Юй улыбнулся. У него до сих пор есть вторая стратегия продаж - модель продавцов.
 
 В США продажи по принципу "от двери до двери" были распространенной моделью продаж. Хороший продавец может заработать столько же, сколько и топ-менеджеры этих предприятий. Продавцам не нужно запасаться товарами. Им нужно только привести своих клиентов на фабрики, чтобы они посмотрели на продукцию. Клиенты сами решают, хотят ли они купить.
 
 Конечно, Фэн Юй не просит своих продавцов ездить в обычные дома, чтобы продать свои машины. Он хочет, чтобы они посетили все правительственные и связанные с правительством учреждения.
 
 Если Фэн Юй правильно помнит, то в следующем году правительство Китая увеличит расходы на автомобили. Заместителю начальника отдела выделили личный автомобиль. В некоторых регионах даже начальник отдела получил свой личный автомобиль!
 
 На это было много причин. Одной из причин был пятилетний план правительства. Чиновники должны привлечь иностранных инвесторов, и иностранные инвестиции в их области повлияют на их шансы на продвижение по службе. Другая причина - резкое увеличение отечественного производства автомобилей. Это были автомобили совместных предприятий. Внезапный рост привел к падению цен на автомобили и, в то же время, к увеличению доходов китайского правительства. Многие чиновники считали, что настало время увеличить свои льготы и благосостояние.
 
 Это была возможность для компании "Songjiang Motors" повысить узнаваемость своего бренда. Фэн Юй принял участие в разработке 6 моделей. Он рассказал Майклу Лю, как он хотел, чтобы автомобили выглядели, и Майкл Лю и его команда вышли с окончательным дизайном.
 
 Тремя категориями автомобилей стали традиционные небольшие седаны (олимпийские), роскошные (красная звезда) и внедорожники (внедорожники).
 
 Конкурентом за небольшие седанные автомобили Songjiang Motors стала Santana. Соперниками внедорожников были джип и чероки. Конкурентами роскошных автомобилей были Mercedes и Audi!
 
 Из-за продаж своих автомобилей, Feng Yu и Fu Guangzheng начали искать тех чиновников, которые были близки к ним. Они хотят сначала продать свои автомобили этим высокопоставленным чиновникам, а их подчиненные, как правило, следуют за их лидерами.
 
 Фэн Юй выбрал в качестве своей первой остановки систему видеонаблюдения!
 
 Записи переводчика: Информацию о Первом автомобильном заводе (FAW) можно найти здесь. Второй автозавод сменил свое название на Dongfeng Motors. Информацию о Dongfeng Motors можно найти здесь.
 
 Вот статья о китайских моделях 4S. 4S означает продажи, сервис, запасные части и опросы.
 
 Ниже приведены ссылки на случай, если вышеуказанные ссылки не работают.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/FAW_Group
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Dongfeng_Motor_Corporation
 
 https://www.automotiveworld.com/articles/4s-beyond-reshaping-chinas-retail-landscape/
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1002965

    
  





  Экстраординарный гений Глава 440 - Посещение камер видеонаблюдения


  

    
       "Менеджер Фэн, почему вы сегодня так рано? Репетиция программ еще не началась". Заместитель директора увидел Фэн Ю и тепло поприветствовал его.
 
 Успех прошлогодней новогодней церемонии вручения наград и гала-ужина привел к тому, что CCTV получили похвалу от высших руководителей. Что касается лозунгов и песнопений живой аудитории, то они также привлекли внимание зрителей. Зрители почувствовали, что эти лозунги и возгласы были очень интересными.
 
 В этом году CCTV связалась с ассоциацией еще до того, как ассоциация приступила к планированию. CCTV хотел спросить, будет ли ассоциация организовывать церемонию награждения в этом году. CCTV хочет провести подготовку.
 
 Это была отличная рекламная возможность для Фэн Юя, и как он мог ее упустить? Те компании, которые показали свои лица во время церемонии награждения, знали о преимуществах участия в этой премии. Их продажи значительно выросли после церемонии в прошлом году. Посмотрите на Лехаха. После церемонии награждения их продажи удвоились!
 
 Те компании, которые были номинированы, но не получили никаких наград в прошлом году, посетили ассоциацию. Они хотели выиграть награду. Была большая разница между номинированием и выигрышем. По крайней мере, у компаний было на одну минуту меньше, чтобы продемонстрировать свою продукцию!
 
 В этом году все эти компании знали, что делать. Они все были готовы. Во время церемонии их сотрудники в живой аудитории будут иметь плакаты и кричать приветствия. Они хотят воспользоваться этой возможностью для продвижения своих компаний.
 
 В этом году главным спонсором церемонии награждения снова стал Фэн Ю. В этом году сцена и состав участников были лучше, чем в прошлом году. Более 10 певцов из Гонконга и Тайваня обратились к ассоциации, чтобы выразить свое намерение выступить во время церемонии.
 
 Те двое певцов, которые выступали в прошлом году, были известны в Китае. Их доходы от их записей и одобрения их продукции значительно возросли. Их подопечные также удвоились. Как остальные певцы могли не ревновать?
 
 С учетом прошлогоднего опыта, организация церемонии в этом году была куском пирога. Несмотря на то, что в этом году Фэн Юй потратил на 1 миллион юаней больше, чем в прошлом году, все номинированные компании были готовы платить деньги.
 
 Но эти компании были разочарованы. Фэн Юй не хочет брать их деньги! Фэн Юй уже продвигал свои компании, и теперь он хочет сделать эту награду справедливой. Как он может получить деньги от этих компаний?
 
 В прошлом году ассоциации не хватало денег и она нуждалась в поддержке компаний-участников. В этом году ассоциации не нужны деньги от этих компаний. Ассоциация собрала членские взносы с этих компаний, и эти взносы будут финансировать церемонию награждения в этом году!
 
 Именно поэтому Фэн Юй смог спонсировать это мероприятие, не потратив слишком много денег. Не только номинированные компании и CCTV были счастливы, но даже топ-менеджер отдела рекламы был в восторге. Высшим руководителям не нужно тратить ни цента, а зрители все равно могли посмотреть замечательную программу. Эта церемония также помогает стране показать свое признание компаний, которые внесли значительный вклад в развитие страны. Организационный комитет и система видеонаблюдения проделали отличную работу!
 
 Фэн Юй снова был представителем оргкомитета в этом году. Он также был ассоциированным продюсером церемонии. Его также считали лидером, и поэтому заместитель директора тепло приветствовал его.
 
 "Я слышал, что здесь начальник станции Цзя. Я ищу его".
 
 "О, вождь Цзя вон там. Я приведу вас."
 
 "Менеджер Фэн, вы меня ищете?" Шеф Цзя видел, что Фэн Ю не ушёл после того, как поприветствовал его, он знал, что Фэн Ю хочет с ним поговорить.
 
 "Мне нужно обсудить с тобой кое-какие рабочие вопросы."
 
 Секретарша ушла и закрыла дверь после того, как подала чай. Шеф Цзя медленно проглотил свой напиток и спросил: "Вы здесь, чтобы спросить меня об аукционах по продаже рекламы в этом году? Я ничего не могу сделать. Но так как вы наш самый крупный клиент, я гарантирую, что вы получите слоты до и после прогноза погоды".
 
 В этом году CCTV переключит рекламные слоты с аукционов на аукционы. Об этом уже было объявлено по телевидению, и в следующем месяце оно будет реализовано. Шеф Цзя подумал, что Фэн Юй хочет потянуть за ниточки, чтобы получить желаемые слоты.
 
 Глаза Фэн Ю загорелись. Несмотря на то, что он внимательно следил за этим аукционом, он не слишком волновался. Он знал, какие предприятия будут тратить много денег на рекламные слоты. Хоть он и не мог узнать их бюджет, но из своей предыдущей жизни знал, сколько эти компании заплатят.
 
 Фэн Юй был уверен, что выиграет слоты. Он также решил не участвовать в торгах за прайм-слоты до и после новостей вслепую. Как бы то ни было, в этом году аукцион состоит как из слепых, так и из открытых. Фэн Юй мог просто выкупить все слоты с открытых аукционов.
 
 "Спасибо, шеф Цзя. Но я здесь сегодня по другим причинам."
 
 "Других дел?" Шеф Цзя посмотрел на Фэн Ю в недоумении. Кроме рекламных слотов, какие у него есть другие дела?
 
 "Я слышал, что видеонаблюдение устареет от партии машин."
 
 "Хотите купить подержанные машины? Ничем не могу помочь. Эти машины будут распределены по отделам внизу." Шеф Цзя нахмурился. Фэн Ю хочет купить подержанные машины? Он хочет купить эти машины для своих сотрудников?
 
 Фэн Ю был безмолвным. Кто, черт возьми, хочет эти старые и изношенные подержанные машины? Это были старые модели Сантаны. Что ты хочешь, чтобы я сделал с этими антикварными машинами? Поставить в музей?
 
 "Вы меня неправильно поняли. Я не хочу покупать подержанные машины. Я спрашиваю, есть ли у видеонаблюдения особые требования к покупке новых машин?"
 
 "Что? У вас есть машины, чтобы продать нам? Но у нас нет намерения покупать подержанные машины. Мы являемся системой видеонаблюдения и можем покупать только автомобили отечественного производства".
 
 "Все автомобили, которые я рекомендую, местного производства, и это лучшие автомобили, произведенные в Китае."
 
 "О каких машинах вы говорите? Сантана или Ауди 100?" Среди автомобилей китайского производства эти две марки были более известны, и качество было лучше. Эти две марки автомобилей были лучшим выбором для государственных учреждений.
 
 Как фокусник, Фэн Юй достал цветную брошюру из своей сумки и передал ее шефу Цзя: "Пожалуйста, взгляните. Автомобили Songjiang Motors. Это настоящие машины местного производства. Они не от совместных компаний. Это китайский собственный бренд. Он использует модифицированные технологии из бывшего Советского Союза. Качество и дизайн - лучшие в Китае. Эта модель специально разработана для руководителей. Интерьер просторный, а сиденья удобные, как диван. Также эта модель продается по той же цене, что и Santana, но лучше. По своим характеристикам эта модель даже может соперничать с Audi 200, но цена продажи примерно такая же, как у Audi 100. Внешность выглядит более градусной".
 
 Фэн Юй указал на фотографии в брошюре и начал говорить об особенностях различных моделей. Конечно, были и недостатки, но Фэн Юй не был настолько глуп, чтобы указывать ему на все недостатки.
 
 Начальник станции Цзя должен признать, что машины на фотографиях были потрясающими. Но не является ли этот Songjiang Motors производителем мотоциклов? С каких пор он начал производить машины?
 
 "Это машины "Сонгцзян Моторс" из этого........".
 
 "Bing City Machinery Company".
 
 "Точно. Компания "Бинг Сити Машинери" - это компания, которая производит эти машины? Вы говорите, что эти машины на 100% произведены в Китае?"
 
 "Да. Хотя часть акций принадлежит бизнесмену из Гонконга, Гонконг также является частью Китая. Как национальная телевизионная станция Китая, разве Вы не должны поддерживать наши собственные китайские бренды? Если посмотреть на улицы сейчас, то все, что вы видите на улицах, это иностранные бренды. Если вы не поддерживаете китайские бренды, думаете ли вы, что в будущем увидите китайские автомобили?". спросил Фэн Юй.
 
 "Хорошо ли работают ваши машины? Каковы цены?" Шефа Цзя повысили до исполнительного заместителя начальника станции. Начальник станции также был начальником отдела рекламы и редко бывал в своем офисе видеонаблюдения. Шеф Цзя занимался почти всеми вопросами в отделе видеонаблюдения.
 
 "Если CCTV готово рассказать нам инсайдерскую информацию об аукционах по продаже рекламных слотов, то мы продадим вам все эти машины по себестоимости". Я не получу от вас ни цента прибыли".
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1002966
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       "Раскрыть минимальную ставку? Невозможно. Однако, благодаря вашему вкладу в видеонаблюдение за последние два года, самое большее, что я могу сделать, это позволить вам тайно выиграть две ставки. Я не могу раскрыть вам остальные минимальные ставки". Заместитель начальника станции покачал головой.
 
 Фэн Ю был слегка разочарован. Этот начальник Цзя не знает, как быть гибким? Это поможет системе видеонаблюдения сэкономить деньги. Если система видеонаблюдения получила больше прибыли от рекламных слотов, ему всё равно придётся отдать деньги своим вышестоящим.
 
 После того, как Фэн Ю ушёл, шеф Цзя пошёл искать своих вышестоящих с автомобильными брошюрами. В глубине души он больше склонялся к автомобилям Сонгцзян Мотор. Но Bing City Machinery Company не была государственным предприятием, как First Auto Works. FAW была жизненно важным предприятием, поддерживаемым государством. Если бы машиностроительная компания Фэн Ю была государственной, он бы не колебался.
 
 "Старина Цзя, почему ты думаешь купить эту марку машин? Я слышал об этой марке. Ранее эта марка рекламировалась на CCTV, а Лысый Чен и Сюй Симао снялись в рекламных роликах. Но разве это не марка мотоциклов? Ты осмеливаешься водить машину, произведенную производителем мотоциклов?" Начальник станции покачал головой. Он знал, что Шеф Цзя и Фэн Юй были близки, но Шеф Цзя не должен был давать Фэн Юй специальные процедуры на все.
 
 "Сзади есть отчет о проверке на национальном уровне. В отчёте статистика сопоставима с автомобилями, с которыми мы знакомы. Кроме того, вышестоящие хотели, чтобы мы снизили наши расходы. Было нелегко получить одобрение от департамента по связям с общественностью, а средств, которые у нас есть, недостаточно для покупки необходимого нам количества автомобилей. Если есть дешевые, но качественные автомобили, мы можем купить больше автомобилей".
 
 Начальник станции нахмурился. Это действительно было проблемой. Деньги, выделенные на них, были исправлены. Если бы у них была возможность купить машины подешевле, то они смогли бы получить больше машин. Если они выбрали более дорогие марки, то им придется довольствоваться меньшими автомобилями.
 
 Начальник станции посмотрел фотографии в брошюрах. Дизайн машин был красивым и выглядел грандиозно. Интерьер выглядит просторным, и сидеть в нем должно быть удобно. Брошюра также претендовала на хорошую подвеску и звукоизоляцию. Единственная проблема заключалась в том, что в брошюре не была указана цена автомобилей.
 
 "Мы уже обсуждали это раньше, и мы выберем Audi 200, Audi 100 или Santana". Насколько хорош этот Songjiang Motor? Так же хорош, как и то, что он утверждает в брошюре". Начальник станции волновался. Если он купит паршивую партию машин ради экономии, у него будут неприятности.
 
 Фэн Юй уже предвидел эту проблему. Он отправил партию машин из города Бин в Пекин. Эти машины были припаркованы возле студии церемонии награждения.
 
 Даже если система видеонаблюдения не захочет покупать его машины, Фэн Юй также захочет, чтобы эти боссы и правительственные чиновники присутствовали на церемонии, чтобы увидеть автомобили Songjiang Motors. Он также захочет, чтобы его машины были на фотографиях, сделанных репортёрами.
 
 "Стоимость этих машин не превышает 100 000 RMB. Вы можете позволить водителю протестировать его. Производительность определенно лучше, чем у Сантаны."
 
 Инженер из Машиностроительной компании с гордостью представил свои машины. Эта олимпийская модель - самая базовая. Стоимость была не более 90 000 юаней, но Фэн Юй поручил ему сказать, что стоимость была не более 100 000 юаней.
 
 Водители посмотрели на своих лидеров и отправились на тест-драйв. Когда они вернулись, они взволнованно кивнули лидерам. Водить эту машину было превосходно. Подвески и звукоизоляция были намного лучше, чем у Santana, а экстерьер выглядит грандиозно.
 
 "Стоимость этой модели около 200,0000 RMB. Эта модель предназначена для руководителей и бизнесменов. Особенностями этой модели являются просторные интерьеры, высокий кузов и большие пассажирские сиденья. Это невероятно удобно".
 
 На этот раз шеф Цзя поднялся на борт автомобиля и сел на пассажирское сиденье. Он хотел сам испытать эту модель "Красной Звезды".
 
 Фэн Юй также последовал за ним, чтобы показать шефу Цзя, как регулировать сиденья, и показал ему, как опускать поддон перед ним. Это было сконструировано как подносы для еды в самолетах.
 
 Прежде чем шеф Цзя смог изучить все особенности автомобиля, его водитель повернулся и сказал ему, что они уже проехали один круг по территории.
 
 Так быстро? Шеф Чжиа не чувствовал ударов и не слышал шума. В салоне было очень тихо. Боковые окна были затонированы, и снаружи нельзя было разглядеть салон, если только человек не приклеил свое лицо очень близко к окнам. Шеф Чжиа был очень доволен этим.
 
 "Это внедорожник Сонгцзян". Этот автомобиль является внедорожником и подходит для любого типа местности в сельской местности. Он использует дизельный двигатель, и он имеет много лошадиных сил. Он подходит для всех видов дорожных условий. Ваш персонал может ездить на этом автомобиле в деревни, когда им нужно опросить этих сельских жителей. Эта машина очень полезна".
 
 Для олимпийской модели "Сонгцзян Мотор" было 3 категории, для "Красной Звезды" - 1, для внедорожной модели "Сонгцзян" - 2 категории (модели дизельного и бензинового двигателей). Фэн Юй объяснил все 6 различных типов автомобилей от 3-х моделей до шефа Цзя. Руководитель команды и остальные водители смотрели на Chief Jia и кивали головой.
 
 Эти водители были водителями для руководителей и сотрудников. Все они чувствовали, что эта марка автомобилей Songjiang на самом деле является тем, что было сказано в брошюре.
 
 Цены также были ниже, чем у Audi и Santana. Цена роскошной категории олимпийской модели для CCTV составляла 350 000 RMB, а производительность была лучше, чем у Audi 200. Она была более чем на 100 000 юаней дешевле импортной Audi 200. Ауди 200 стоила около 500 000 RMB.
 
 Олимпийская модель среднего класса стоила 200 000 юаней, а производительность была намного лучше, чем у Audi 100. Audi 100 стоила около 350 000 RMB, и это все еще совместный автомобиль местного производства!
 
 Самая низкая олимпийская модель в Сонгцзяне стоила 100 000 RMB. Он был дешевле, чем Santana, которая стоила 120 000 RMB. Дизайн экстерьера и интерьера, производительность и цена были лучше. Единственное, что Santana была лучше, чем Songjiang - это бренд.
 
 Фэн Юй ничего не мог с этим поделать. Бренд Songjiang Motor действительно был худшим автомобильным брендом в Китае. Его нельзя было сравнить с такими совместными автомобильными брендами, как Shanghai Motors и Red Flag Motors.
 
 Но теперь Shanghai Motors и Red Flag Motors прекратили производство. Шанхай теперь выпускал Santana под брендом Volvo. Сейчас компания Red Flag Motors производит только Audi 100. Они смогли продать все свои автомобили, так как большинство государственных учреждений использовали эту модель.
 
 Ранее в этом году, после того, как Audi 200 была импортирована в Китай, Audi 100 была разрешена к продаже частным лицам. Раньше никто, кроме госорганов, не мог купить новую Audi 100. Они могли купить только подержанную Audi 100.
 
 Фэн Юй посмотрел на вождя Цзя и закричал: "Наши "Сонгцзян Моторс" - это действительно новый бренд, но мы - единственный китайский национальный автомобильный бренд. Разве качество, цены и дизайн наших автомобилей не лучше, чем эти совместные автомобили? Только потому, что наша марка не так известна, как Audi и Santana, вы хотите приобрести их автомобили? Знаете ли вы, что эти иностранцы забирают наши деньги?"
 
 Шеф Цзя помахал руками: "Менеджер Фэн, вы слишком взволнованы. Мы еще не приняли никаких решений. Сначала мне нужно встретиться с остальными. Мы можем поговорить о деталях после того, как примем решение".
 
 В любом случае, CCTV нужно приобрести партию автомобилей, но CCTV нужно подождать, пока они не получат средства от рекламных сборов. Рекламный отдел не будет предоставлять средства для CCTV на покупку автомобилей. У отдела даже не хватает транспортных средств для себя.
 
 После ухода шефа Цзя, взволнованное выражение лица Фэн Юя исчезло. Он всё ещё может держать свои эмоции под контролем. Он не действовал, когда говорил все эти вещи. Ему было очень грустно по поводу нынешней китайской автомобильной промышленности. Эти совместные автомобили наносили вред промышленности!
 
 "Инженер Ван, отвезите такси обратно в отель. Вы сегодня хорошо поработали. Не забудьте постоянно держать прикрепленный к вам пейджер". Фэн Ю дал инженеру Ван 20 юаней.
 
 "Да. Я уезжаю." Инженер Ван не будет брать такси. На общественном транспорте было гораздо дешевле, и он мог бы оставить себе 20 юаней.
 
 Шефа Цзя убедили. Теперь Фэн Юй должен подождать, пока мастер Лу опубликует статью. С помощью этой статьи вероятность того, что CCTV приобретет автомобили Songjiang Motors, составит не менее 80%. Это будет первым шагом для "Сонгцзян Моторс" на пути в правительственные агентства!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1002967
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       На следующее утро начальник станции все еще рассматривал предложение заместителя начальника станции Цзя о покупке автомобилей "Сонгцзян моторс", когда его секретарь приходил к нему в офис с газетами.
 
 Как обычно, первые газеты, которые он читал, были "Народная газета".
 
 Является ли совместное предприятие единственным способом строительства нашей автомобильной промышленности?
 
 Это были заголовки. Эта статья была написана кем-то, кого знал начальник станции, и он сразу же начал серьезно ее читать.
 
 Автомобильные компании из развитых стран использовали совместные предприятия для контроля над китайским рынком. Но западные страны устанавливали от нас барьеры на пути своих технологий, и это было нечестно! Если китайский автопроизводитель будет зависеть от технологий этих западных компаний для развития, то большая часть прибыли будет забрана ими. Наша страна будет в проигрыше!
 
 Внешне эти развитые страны передавали нам свои технологии автомобилестроения, но все эти технологии были их устаревшими или почти устаревшими технологиями. Эти компании никогда не продадут нам свои передовые технологии.
 
 Может показаться, что наша автомобилестроительная промышленность хорошо справляется с быстро растущими показателями производства и продаж, но в то же время большая часть их прибыли была выкачана этими иностранными компаниями. Эти компании забирали деньги наших людей.
 
 Если так будет продолжаться, то мы станем "дойной коровой" тех развитых национальных автомобильных компаний. Они ели нашу траву и доили нас досуха!
 
 У Китая есть свои автомобильные бренды. Но эти марки остановили производство собственных автомобилей, чтобы выпускать автомобили для этих иномарок. Наши местные автомобильные бренды медленно исчезали.
 
 Все это время мы были просто инструментами для иностранных брендов. Наши китайские потребители предпочитают зарубежные бренды, а местные бренды медленно умирают. Даже если эти местные бренды хотели вернуться в будущее, у них не было возможности выжить. Совместное предприятие может выглядеть как короткий путь, но это убивало наши собственные местные компании!
 
 Это было потому, что в прошлом не было другого выбора, и государственным предприятиям приходилось создавать совместные предприятия с этими иностранными компаниями. Но теперь у нас есть лучшие варианты!
 
 Машиностроительная компания в г. Бинг успешно развивала собственные машины без поддержки правительства. Их машины были самыми передовыми в Китае и их можно сравнить с некоторыми из топовых моделей автомобилей в мире. Обратите внимание, что эта компания также являлась совместным предприятием. Но все активы компании принадлежали китайским и гонконгским частным предприятиям. Эту компанию можно считать настоящей китайской.
 
 Они создали автомобили Songjiang Motors. Дизайн экстерьера и основные технологии были разработаны в Китае и имели лучшие характеристики, чем те совместные автомобили. Эта компания даже разработала дизельный двигатель для использования на автомобилях.
 
 Эта компания проложила свой собственный путь, проявила креативность и выросла самостоятельно, став нашим собственным национальным автомобильным брендом. Этот бренд преодолеет барьеры на пути автомобильных технологий, навязанные этими западными странами, и выведет наших китайских автопроизводителей на вершину!
 
 Начальник станции видеонаблюдения закончил чтение статьи и зажег сигарету. Сначала этот человек предложил совместное предприятие, и вся нация начинает использовать эту стратегию. Эту статью, в которой критиковали эту стратегию, разрешили опубликовать уже сейчас. Означает ли это, что вышестоящие изменят свое направление?
 
 К счастью, вчера он не возражал против покупки автомобилей Songjiang Motors. Телеканалу еще нужно обсудить это сегодня. Эта статья показала намерения вышестоящих. Похоже, что вышестоящие хотят поддержать этот "Сонгцзян Моторс".
 
 Этот Songjiang Motors должен иметь сильную поддержку. У них даже есть связи с этим человеком. Больше нечего было обсуждать. Была только одна марка автомобилей для видеонаблюдения, "Сонгцзян Моторс"!
 
 Фэн Ю тоже читал статью. Он написал только краткое изложение этой статьи, а кто-то написал эту статью из его краткого изложения. Этот человек смог превратить эту статью в такую захватывающую.
 
 Будут ли проблемы, связанные с этой статьей? Фэн Юй вспомнил, что это был главный архитектор. Черт, у компании "Bing City Machinery Company" будут проблемы?
 
 Но главный архитектор все еще был у власти. Так как эту статью удалось опубликовать, проблем быть не должно. Если главный архитектор согласится с этой статьей, "Сонгцзян Моторс" будет иметь успех!
 
 В то же время, все лидеры по всему Китаю прочитали эту статью, и поняли, что кроме автомобилей совместного производства, в Китае также есть собственная марка автомобилей с передовыми технологиями.
 
 Не только газета People's Daily опубликовала эту статью. Другие газеты также опубликовали подобные отчеты. Конечно, газеты из тех мест, где базировались совместные автопроизводители, не публиковались.
 
 Лидер, если Плановая комиссия позвонила человеку, написавшему статью, в свой офис. Он хотел узнать, почему этот человек написал такую статью.
 
 Оба они долго говорили, и руководитель плановой комиссии был убежден.
 
 В настоящее время 5-летний план Китая предусматривает развитие автомобильной промышленности Китая, и эта отрасль станет одной из ключевых в следующем 5-летнем плане.
 
 Если технологии ключевой отрасли Китая были в руках иностранных компаний, то если эти компании уйдут из Китая, как в то время, когда эти советские эксперты уйдут из Китая, то автомобильная промышленность Китая вернется на 10 лет назад!
 
 Но на самом деле ситуация была не такой тяжелой, как было написано в газетах. Эти иностранные компании в совместных предприятиях передали китайским компаниям часть своих технологий и увеличили технологический потенциал Китая. Если бы эти китайские компании продолжали развивать эти технологии, то они смогли бы догнать развитые страны.
 
 Но эта Bing City's Machinery Company смогла успешно развивать лучшие китайские автомобили, и используемые технологии были признаны одними из лучших в мире. Об этом было нечто кричащее.
 
 Хотя лидер плановой комиссии знал, что эта компания "Songjiang Motors" импортировала производственные линии и технологии из бывшего Советского Союза и объединила их с технологиями производства автомобилей на авиационном заводе в Бинг-Сити, он никогда не ожидал, что сочетание этих двух технологий может привести к такому значительному улучшению.
 
 Тогда, если все производители автомобилей в Китае объединят свои технологии, разработают ли они более передовую технологию?
 
 Таким образом, Китаю не нужно будет возобновлять совместное партнерство с этими иностранными компаниями по окончании контракта. Китай мог бы сконцентрироваться на создании собственного национального бренда и развивать собственную автомобильную промышленность!
 
 Главный архитектор также серьезно читал эту статью. Он знал о содержании этой статьи до того, как она была опубликована, и именно он дал зеленый свет. Он был человеком, которому нравится, когда все вместе обсуждают проблемы и придумывают решение.
 
 Кроме того, его не волнует, является ли компания Bing City Machinery Company государственным предприятием или частным предприятием. Пока эта компания была китайской, его это устраивало. Этой весной, когда он осматривал Шэньчжэнь, он сказал свою знаменитую цитату. Эта машинная компания была кошкой, которая могла ловить мышей.
 
 Несмотря на то, что статья, кажется, была против совместных партнерств и предприятий, главный архитектор не разозлился. Только те, кто осмелится исследовать, могут найти наиболее подходящий путь. Машиностроительная компания Бинг-Сити была очень интересна. Он хочет нанести визит, когда он свободен/
 
 В тот же день Фэн Юй получил страницу от шефа Цзя, чтобы попросить его быть на CCTV для обсуждения их покупки автомобилей Songjiang Motors.
 
 Фэн Юй был очень рад. Его тактика была успешной. В будущем эти общественные автобусы должны быть заменены на Songjiang Motors! Ауди, Вольво, Тойота могут отойти в сторону!
 
 Записи переводчика: Дэн Сяопин был также известен в Китае как "архитектор". Его планирование и идеология привели к успеху в Китае сегодня. Более подробную информацию о нем можно найти на этой странице Википедии.
 
 Одна из самых известных цитат Дэн: Неважно, чёрная это кошка или белая, если она ловит мышей.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Deng_Xiaoping
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  Экстраординарный гений Глава 443 - Восстановление столичных елей


  

    
       Фэн Ю не был доволен, когда ушел с камер наблюдения. Эта система видеонаблюдения только что заказала всего 30 автомобилей! Общая стоимость сделки составила даже не 4 миллиона юаней! Фэн Юй слышал, что CCTV все еще заказывали больше, чем они хотели. Они хотели только партию из 20 машин.
 
 В предыдущей жизни даже округ заказывал больше машин, чем это. За это время, когда лидер держал более чем одну должность, он будет назначен более чем на один автомобиль. Правительство теперь было слишком бедным!
 
 Начальнику станции будет присвоен роскошный олимпийский автомобиль Songjiang, а его людям - эконом-вариант, который стоит всего 100 000 юаней каждый. Если бы не система видеонаблюдения, желающая приобрести еще один внедорожник Сонгцзян и внедорожник Сонгцзян с красной звездой, Фэн Юй даже не захотел бы их продавать. Эта сделка не принесла много прибыли. Прибыль была ниже, чем продажи его мотоциклов. Если бы эта сделка составила 4 миллиона юаней мотоциклов, то Машиностроительная компания получила бы не менее 1 миллиона юаней прибыли. Прибыль по этим автомобилям составила всего несколько сотен тысяч.
 
 Фэн Юй постоянно говорил себе, что через несколько лет все будет лучше.
 
 Ли Миндэ и остальные сотрудники Машинного предприятия были в восторге, когда узнали, что CCTV заказали их машины. Все они думали, что этот завод-изготовитель моторных автомобилей понесет убытки. Фэн Юй сказал им, что целевыми покупателями их автомобилей были правительственные учреждения.
 
 Но все они считали, что до Нового года не будет продано ни одного автомобиля. Когда поступил первый заказ, не было ни одного или двух автомобилей. Это был заказ на 30 машин.
 
 Конечно, эти 30 автомобилей по сравнению с их ежемесячным производством были ничем. Но, по крайней мере, это был хороший старт.
 
 У Чжиган связался с этими дистрибьюторами, но все они не хотели размещать депозит в 1 миллион юаней. Все эти дистрибьюторы сказали, что депозит и настройка автосалона являются тяжелым бременем для их финансов.
 
 Хотя эти дистрибьюторы заработали довольно много на мотоциклах Сонгцзян в прошлом году, они также потратили много. У них не так много денег на депозит и выставочные залы.
 
 Стоит отметить, что Songjiang Motorcycles заняли 2-е место в Китае. Было продано более 250 000 единиц. С завершением строительства новых заводов в следующем году их производство еще больше увеличится, и для них было лишь вопросом времени, чтобы стать лидером мотоциклетной индустрии!
 
 Все новые мотоциклы, которые были произведены другими брендами, копировали дизайн мотоциклов Songjiang. В настоящее время дизайн экстерьера Songjiang Motorcycles был причудливым в Китае.
 
 Но были и плохие новости. Некоторые мотоциклетные фабрики открыли для себя преимущества привлечения знаменитостей для одобрения их продукции и рекламы на CCTV. Похоже, что несколько боссов мотоциклетных фабрик будут присутствовать на аукционах CCTV на рекламных слотах.
 
 Фэн Юй был в ярости от этих дистрибьюторов за то, что они отказались быть дистрибьюторами его автомобилей. Он попросил У Чжигана быть более агрессивным по отношению к ним. Думали ли эти дистрибьюторы, что "Тай Хуа Трейдинг" не может обойтись без них, или он уже давно не преподавал им урок?
 
 У Чжиган использовал более агрессивный подход, но он все равно был бесполезен. У этих дистрибьюторов действительно не хватает денег! Но все они заявили, что купят автомобиль Songjiang Motors, чтобы продемонстрировать свою поддержку.
 
 Черт возьми, было всего чуть больше 20 дистрибьюторов, и даже если они купят самую дорогую модель, прибыль все равно будет невелика.
 
 В это время У Чжиган предложил использовать тот же метод, что и мотоциклы. Топ-дистрибьютор будет вознагражден небольшим автомобилем!
 
 С таким большим вознаграждением эти дистрибьюторы сделают все, что в их силах.
 
 Фэн Юй некоторое время думал и чувствовал, что это может сработать. Но он должен установить минимальную цель. Не может быть, чтобы только один дистрибьютор продал только одну машину, а остальные не продали, и чтобы этот дистрибьютор получил вознаграждение.
 
 Фэн Юй решил установить минимальную цель в 500 автомобилей для дистрибьюторов. Те, кто продал более 500 единиц, будут иметь право конкурировать за вознаграждение. Если кто-либо из продавцов продал более 1000 единиц, то он будет вознагражден одним автомобилем, а лучшие продажи получат денежное вознаграждение в размере 300 000 RMB.
 
 Может быть, только дистрибьютор в Пекине и этих прибрежных провинциях сможет выполнить эти условия. Остальные дистрибьюторы должны в среднем составлять около 300 единиц в год.
 
 Фэн Юй также скрежет зубами и согласится поставлять дистрибьюторам автомобили для всех 6 моделей с залоговым взносом всего 500 000 юаней. Однако эти дистрибьюторы должны иметь выставочный зал для демонстрации этих автомобилей. Они также могут разместить эти автомобили в своих мотосалонах.
 
 Все автомобили Songjiang Motors имеют только один цвет. Глянцевый черный. Вообще-то, этот цвет больше всего испачкается. Даже эконом-версия имеет такое же лакокрасочное покрытие. Что случится, если краска автомобиля будет повреждена?
 
 Те машины, которые были проданы, могут вернуть свои машины для послепродажного обслуживания. Но если автомобили были непроданы и краска была повреждена, кто захочет купить их машины?
 
 Залог в 500 000 RMB за 6 машин для автосалонов был хорошей сделкой для этих дистрибьюторов. Все они согласились. Даже некоторые дистрибьюторы спрашивали, берут ли они более одной провинции, будет ли депозит 500 000 юаней и смогут ли они получить 12 машин для демонстрации.
 
 Когда Фэн Юй услышал этот вопрос, его чуть не вырвало кровью. Эта группа людей была более бесстыдной, чем Вэнь Дунчжун! Депозит в 500,000 юаней на одну провинцию!
 
 "Мы установим розничную цену, и вы получите 5% комиссионных". Вся выручка от продаж должна быть внесена на счет Тай Хуа Трейдинг, и мы будем перечислять Ваши комиссионные на Ваш счет в конце каждого месяца. Все Вы можете видеть, что мне понадобится всего один день, чтобы продать 30 автомобилей CCTV. Таким образом, мне не нужно говорить всем вам, на каких клиентов ориентироваться".
 
 У всех этих дистрибьюторов есть связи с местными властями. Они продали довольно много мотоциклов местному правительству. Для них это был только другой продукт, и все они знали, какие государственные органы имеют бюджет, а какие нет.
 
 Используя розничную цену самой дешевой модели, 120 000 юаней для расчетов, если бы они смогли продать 10 автомобилей, то их комиссионные составили бы 60 000 юаней. Даже если бы они продавали только от 20 до 30 автомобилей в месяц, их комиссионные за этот год составили бы около 1-2 миллионов юаней, а их вложение составило бы только 500 000 юаней залога и аренды выставочного зала.
 
 Как все эти дистрибьюторы могли упустить эту возможность? Если бы не увеличение депозитов на мотоциклы, они могли бы позволить себе и 1 миллион юаней.
 
 Конечно, Фэн Юй осмеливается предлагать такие выгодные вознаграждения, он должен ставить более жесткие условия. Он провел некоторые исследования рынка и знал, что производство Santana в этом году составило более 80 000 единиц, и все они были проданы. Производство Audi 100 составило более 20 000 единиц, и они тоже были распроданы. Большая часть этих автомобилей была куплена государственными учреждениями или связанными с правительством организациями.
 
 В следующем году эти показатели производства все равно увеличатся на 30%, и у рынка еще есть возможности для улучшения. Для компании "Сонгцзян Моторс" не должно быть проблем с выходом на рынок. Но в первую очередь, дистрибьюторы должны получить заказ от своих местных органов власти.
 
 К счастью, Фэн Юй продал партию автомобилей CCTV, и это считается примером для дистрибьюторов. CCTV были рупором правительства, и они приобрели автомобили Songjiang Motors. Остальные подразделения начнут их копировать.
 
 Если бы эти дистрибьюторы смогли продать 10 000 автомобилей в этом году, то компания "Songjiang Motors" не понесла бы никаких убытков!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1002969

    
  





  Экстраординарный гений Глава 444 - Брат Ки, вы хотите купить машины?


  

    
       Фэн Юй не будет доволен только китайским рынком. Ни один бизнесмен не будет доволен просто безубыточностью и не получит никакой прибыли. Рядом с ним был огромный рынок, который ждал его проникновения.
 
 "Алло? Брат Ки? Хочешь купить машины?"
 
 Кириленко получил звонок от Фэн Юя и был озадачен его вопросом. У него в гараже много машин. Спортивные автомобили, внедорожники, MPV и даже длинный лимузин. Зачем ему еще покупать машины?
 
 Фэн Ю также знал о своих машинах. Но почему Фэн Ю все еще спрашивал его, хочет ли он купить машины? Может быть, у Фэн Ю есть какие-то специальные машины, чтобы познакомить его с ними? Кириленко интересовался.
 
 "Фэн, что это за машина? Какая марка?"
 
 "Бренд Songjiang Motors."
 
 Songjiang Motors? Автомобили?
 
 Кириленко ударился головой и задался вопросом, какая компания "Songjiang Motors". Он никогда не слышал ни об одной автомобильной компании с таким названием. Это название, "Сонгцзян", звучит по-китайски. Может ли эта компания представить китайскую компанию Фэн Ю?
 
 Кириленко вдруг вспомнил, что Фэн Юй купил у него несколько Волжских производственных линий. Этот автомобиль был произведен на заводах Фэн Ю?
 
 "Фэн, это автомобиль вашей компании?"
 
 "Точно. Я гарантирую, что качество этого автомобиля лучше, чем у вашей "Волги"." Фэн Ю улыбнулся и ответил.
 
 "Фэн, скажу тебе честно, хотя "Волга" - это бренд моей страны, его качество только таково. Если нет, то зачем нам ввозить столько машин из Англии".
 
 Кириленко не все рассказал Фэн Ю. Кроме автомобилей из Англии, в России и других странах бывшего Советского Союза было много японских автомобилей. Эти японские автомобили были контрабандным путем ввезены в Россию. Япония была страной, которая не нравилась россиянам.
 
 Они скорее ездят на машинах, произведенных у своих врагов, чем покупают собственные российские машины. Это могло бы сказать, насколько плохи были машины Волги.
 
 Производственные линии, купленные Фэн Ю, не были продвинутыми. Это были бывшие в употреблении бывшие в употреблении советские производственные линии. Фэн Юй также приобрел у него некоторые сопутствующие технологии. Это говорит о том, что у Фэн Юя нет хороших технологий. Те технологии, которые купил Фэн Юй, также были устаревшими технологиями Поволжья. Это было даже хуже, чем те паршивые машины "Волги". Кириленко потерял интерес.
 
 Брат Ки, я знаю, что машины "Волги" не очень хороши. Но мои Songjiang Motors можно сравнить с Audi и Cherokee". Фэн Юй упомянул две известные автомобильные марки, чтобы привлечь внимание Кириленко.
 
 "Фэн, ты уверен, что не пьян?"
 
 Фэн Ю: "......." Думаешь, все пьют водку первым делом по утрам, когда просыпаются, как ты? Я не люблю пить!"
 
 "Брат Ки, я очень трезвый. Думаю, тебе стоит приехать сюда, когда ты свободен. Приезжай на мою фабрику в Бин Сити. Позвольте мне показать вам, насколько великолепны мои продукты. Это также возможность для тебя заработать деньги!"
 
 Автомобильный рынок России был огромным рынком. Со способностями Кириленко его рынком будет не только Россия. У него до сих пор много связей в странах бывшего Советского Союза.
 
 Не думайте, что эти страны бывшего Советского Союза были бедными. Эти страны могут быть бедными, но это не значит, что его народ тоже был бедным. Бывший Советский Союз был очень коррумпирован, а после распада было много магнатов. Их покупательную способность нельзя игнорировать.
 
 В ближайшие годы большинство автомобилей в России было импортировано. Несмотря на то, что промышленность России быстро восстанавливалась, ее автомобилестроение развивалось не очень хорошо. Это продолжалось до возрождения Фэн Юя.
 
 Даже российское правительство не использует волжские автомобили. Это показало, насколько плохи их автомобили! Фэн Юй слышал, что технологии Волги на протяжении многих лет остаются в стагнации. Она перестала быть одним из лучших автопроизводителей и превратилась в одного из худших производителей в мире. Некоторые даже пошутили, что это комплимент, если российский автопром будет так же хорош, как страна Толстого Кима!
 
 Фэн Юй думал об этом раньше. В Китае было много конкурентов, таких как автомобили совместного производства, а также импортированные японские, европейские и американские автомобили. Компании "Songjiang Motors" будет сложно за короткое время закрепиться в Китае.
 
 Но Россия была другой. Их автомобили были в основном импортированы, и большинство импортированных автомобилей были из Англии. Немецкие автомобили? Американские и японские автомобили? Хаха, отношения бывшего Советского Союза и России в настоящее время с этими странами были хуже, чем отношения Китая с Японией!
 
 Население России превышало 100 миллионов человек, а количество автомобилей в России было больше, чем в Китае. Потенциал был во всей потребительской демографии.
 
 Последнее предложение Фэн Юя вызвало интерес Кириленко.
 
 Возможность заработать деньги?
 
 Кириленко никогда не сомневался в способности Фэн Юя зарабатывать деньги. Поскольку Фэн Юй сказал, что это может заработать деньги, он знает, что на этой сделке с Фэн Юй он заработает целое состояние.
 
 Сейчас Кириленко имеет высокий статус среди российских бизнесменов. Только его импортные товары из Китая, никакие другие бизнесмены не смогли его заменить.
 
 Но было еще много людей богаче его. Несмотря на то, что Кириленко до распада купил много рудников и природных ресурсов, он не стал заниматься добычей из-за предложения Фэн Юя. На его шахтах еще не было прибыли.
 
 Кроме того, после распада Советского Союза Кириленко больше не мог продавать промышленное оборудование и технологии. Единственным бизнесом, который у него остался, была торговля товарами с Китаем.
 
 Существовала существенная разница с имеющимися у него деньгами и общими активами. Его это не устраивало. Он чувствовал, что является владельцем нескольких шахт, но его жизнь осталась прежней.
 
 Больше всего его беспокоило обесценивание рублей. Все это время девальвация продолжалась. Ельцин предпринял некоторые меры, чтобы попытаться остановить обесценивание, но это не удалось.
 
 Кириленко должен быть доволен этой девальвацией, потому что все деньги, которые он должен был заплатить, были в рублях. По мере того, как стоимость рубля упадет, сумма, которую он должен будет вернуть, будет меньше. Однако эта девальвация отразилась и на его товарной торговле с Китаем. Те китайские товары, которые он продавал, были в рублях, а это означает, что он терял значительную часть своей прибыли.
 
 Именно поэтому Кириленко был заинтересован в том, чтобы зарабатывать больше денег.
 
 "Фэн, ты должен был рассказать мне об этом раньше. Я свободен в эти дни. Я позвоню тебе перед посадкой на самолет".
 
 "Без проблем. Я позабочусь о тебе, когда ты будешь здесь. Там будет достаточно алкоголя и хорошая китайская кухня для тебя. Но я не могу организовать для тебя китайских девушек".
 
 Фэн Юй не хочет, чтобы его коллеги-китайки были уничтожены этим большим белым медведем!
 
 "Хахаха. О, ты хочешь, чтобы я привел к тебе Елену? Последний раз, когда я ее видел, она спрашивала о тебе." Кириленко пошутил.
 
 Когда имя Елены было упомянуто, ее юное и сексуальное тело сразу пришло в голову Фэн Ю. Фэн Ю покачал головой и сказал: "Неважно. Я поеду к ней в Москву, когда будет время".
 
 "Точно. Я буду очень разочарована, если вы попросите меня привезти её". Как женщина может вести мужчину за нос? Разве у тебя нет китайской поговорки? "Грудь женщины - это могила героя".
 
 Черт, где Кириленко услышал эту поговорку?
 
 "Ладно. Я буду ждать тебя в Китае. Обещаю, ты не разочаруешься!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1008995

    
  





  Экстраординарный гений Глава 445 - Брат Ки - гурман?


  

    
       Тиан Лей чувствовал себя беспомощным. Фэн Юй снова хочет подать заявление об отпуске из школы. В течение этого семестра участились случаи, когда Фэн Юй брал отпуск. Но Тянь Лэй не мог отказаться от Фэн Юя по его причинам. Организация выставки национального уровня, помощь CCTV в организации церемонии награждения. Отговоркой на этот раз была возможность принять у себя большую шишку из-за рубежа.
 
 Хотя Тянь Лэй не знает, почему Фэн Юй был вовлечён в организацию выставки из-за рубежа, он всё же помогает ему подать заявление на отпуск. Фэн Юй очень помог ему в школе, а его девушку представил Фэн Юй.
 
 Эта большая шишка из-за рубежа имела в виду Кириленко.
 
 Когда Фэн Юй прибыл в город Бин, Кириленко уже добрался до него, а Ли Шицян послал своих людей забрать его на автомобиле "Сонгцзян моторс".
 
 К тому времени, как Фэн Юй прибыл в ресторан, Кириленко уже был под кайфом. Самое удивительное, что Ли Шицян не выпил ни капли алкоголя.
 
 Фэн Юй поклялся, что должен научиться этому навыку у своего шурина. Как ему удалось напоить Кириленко, а он даже не выпил!? Самым странным было то, что Ли Шицян не понимает русского языка, а Кириленко не знает китайского. Переводчиков тоже не было. Как они оба общались?
 
 Используя язык жестов, чтобы заставить Кириленко пить?
 
 Фэн Юй все еще хотел поговорить с Кириленко о его машинах сегодня, но сейчас это кажется невозможным. Фэн Юй сел и что-то съел, прежде чем они с Ли Шицяном отвезли Кириленко обратно в машину.
 
 "Вы можете остановиться у него в международном отеле". Ко мне еще приезжают двое друзей. Они ждут меня дома".
 
 Ли Шицян сбежал, а Фэн Ю сходил с ума.
 
 Спишь под одной крышей с Кириленко? Ты слышал шум электрических дрелей, сверлящих стену?!
 
 К счастью, в отеле еще были свободные номера, и Фэн Ю забронировал для себя еще один номер рядом с Кириленко.
 
 Вскоре Фэн Ю сожалел. Он должен был забронировать номер в двух этажах от номера Кириленко. Какая звукоизоляция была у этого проклятого отеля? Он отчетливо слышал громкий храп Кириленко в соседнем номере!
 
 Когда Фэн Юй собирался заснуть, он услышал, как кто-то постучал в его дверь.
 
 "Кто это?"
 
 "Фэн, ты там? Ты проснулся?" Кириленко стучал в его дверь энергично.
 
 Фэн Ю открыл дверь неохотно. Он был полон уважения к Кириленко. Прошлой ночью Кириленко был мертвецки пьян, и, проспав одну ночь, он ожил с полными очками! А как же я? Твой храп не давал мне спать всю ночь!
 
 "А... Брат Ки". Еще рано. Ты должен сначала пойти позавтракать. Мне нужно ещё немного поспать". Фэн Ю зевнул.
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Ю "Проснись и поиграй со мной" и не дал Фэн Юю закрыть дверь. Он зашёл в комнату и запихнул Фэн Ю в ванную комнату: "Быстрее". Разве ты не говорил, что устроил сегодня весёлый день?"
 
 Какого черта шурин устроил Кириленко, чтобы он так обрадовался? Почему мне никто не сообщил?
 
 "Хорошо. Подожди немного. Мне нужно в туалет."
 
 После получаса мытья посуды Фэн Ю медленно вышел из туалета. У Кириленко уже заканчивалось терпение.
 
 Когда они оба спустились вниз, Ли Шицян переехал: "Вы оба рано".
 
 Фэн Юй закатил глаза на своего шурина. Это все из-за того, что ты вчера сказал Кириленко. Если нет, то почему он разбудил меня сегодня так рано?
 
 "Ли, ты здесь, чтобы забрать нас? Ты действительно мой хороший друг". Кириленко похлопал Ли Шицяна по плечам благодарным взглядом.
 
 Фэн Юй посмотрел на них обоих. Если бы он не знал об их сексуальных предпочтениях, он мог подумать, что они оба геи!
 
 "Поехали. Я приведу тебя позавтракать."
 
 Это был маленький магазинчик с короткой металлической дымоходной трубой, торчащей из дыры на крыше. Толстый дым выходил из дымохода.
 
 На двери были какие-то надписи, и Фэн Ю знал, что это был обычный магазин, продающий завтрак. Почему Кириленко был так взволнован?
 
 Черт, шурин устроил какую-то молодую официантку для Кириленко в этом маленьком магазинчике?
 
 Но когда Фэн Юй вошел в магазин, он увидел пухленькую тетю среднего возраста. Он почувствовал облегчение. Он знал, что Кириленко не будет иметь таких изысканных вкусов у женщин. Хм... Может, у него и правда такой фетиш. Фэн Юй слышал, что русские женщины среднего возраста тоже очень популярны в России.
 
 "Что вы хотите заказать?"
 
 "У вас есть свежеобжаренный Ютьяо (палочки для теста)?"
 
 "Да. Есть также свежеобжаренные блинчики, блинчики с начинкой, мясные булочки, каши и соевое молоко. Что ты хочешь?"
 
 "3 ютиао, 3 жареных блинчика, 3 блинчика с начинкой, 3 булочки с мясом, 3 миски с соевым молоком и 3 соленых утиных яйца на данный момент."
 
 Глаза Фэн Ю расширяются. Все это пока? Как 3 из них могли доесть столько еды?
 
 Когда еда прибыла, Кириленко проглотил еду за несколько ротов. Теперь Фэн Юй знал, что его шурин был прав, заказывая столько еды. Еды, которую он заказывал, может и не хватить!
 
 "Фэн, это "Ютиао" так вкусно на вкус. Этот блин с начинкой тоже вкусный. Вкус этой мясной булочки тоже исключительный. Почему ты не ешь?" Кириленко попросил с полным ртом еды.
 
 Черт, сколько ты уже умираешь с голоду? Фэн Ю вдруг вспомнил, что Кириленко не ужинал накануне вечером. Но он тоже не должен быть таким голодным.
 
 Ли Шицян засмеялся и сказал Фэн Юю: "Он не пробовал все эти блюда. Поэтому ему это интересно".
 
 Вот в чём была проблема с отелем "Интернациональ". Их завтрак готовился в соответствии с национальностью гостей. Они утверждали, что уважают своих гостей. Кириленко несколько раз приезжал в Бин-Сити, и до сих пор не попробовал традиционный китайский завтрак.
 
 "Зять, что вы ему обещали вчера? Почему он так взволнован сегодня?" спросил Фэн Юй.
 
 Ли Шицян тоже был удивлен: "Я только попросил переводчика сказать ему, что привезу его, чтобы попробовать нашу китайскую уличную еду". Позже в ресторане переводчик ушёл. Я не могу говорить по-русски, поэтому мы начинаем заказывать. Но каждый раз, когда я поднимаю бокал, он заканчивает свой бокал. Потому что мне приходится водить машину, я пью обычную воду".
 
 Фэн Ю: "........"
 
 Черт, это сработает? Это значит, что Кириленко вчера напился!
 
 Но была ли необходимость, чтобы Кириленко был так взволнован из-за какой-то уличной еды? Этот Кириленко - гурман?
 
 В России нет вкусной еды? Пироги и колбаски, которые я ел в Москве, тоже вкусные. Но, похоже, что кроме этих, нет никакой другой вкусной еды.
 
 Китай был как Франция. Их кухня была известна во всем мире. Иностранные делегаты не раз хвалили китайскую кухню.
 
 Фэн Юй съел только булочку, а жареный блинчик и Кириленко доели остальную еду на столе. Кажется, ему очень нравится жареная во фритюре еда. Он доел 4 вытьяо!
 
 "Брат Ки, как еда?"
 
 "Очень вкусно. Что у нас на обед?" Кириленко спросил с волнением.
 
 А? Ты забыл, почему ты здесь, в Бинг-Сити? Почему ты спрашиваешь только о еде?
 
 "Мы можем поговорить об обеде позже. Нам нужно позже посетить автомобильный завод компании "Машиностроительная компания". Я же говорил, что ты сможешь заработать денег."
 
 Кириленко вытащил носовой платок из кармана и удовлетворительно вытер рот: "Хорошо. Я буду следовать вашим договоренностям".
 
 Фэн Юй уставился на носовой платок. Он вспомнил, что когда вчера помогал Кириленко переодеться, носовой платок упал на пол. Он также наступил на него своими вонючими носками.
 
 Хммм... Фэн Ю решил держать это в секрете от Кириленко. Может быть, из-за запаха этого носового платка у него такой хороший аппетит.
 
 Записи переводчика: Ютиао - длинная золотисто-коричневая полоска теста, съеденная во фритюре в Китае. Китайские блинчики, написанные в этой главе, похожи на блинчики из зеленого лука. Вы можете посмотреть фотографии здесь.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Youtiao
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Cong_you_bing
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1008996

    
  





  Экстраординарный гений Глава 446, 447 и 448 - Покупка кур и продажа яиц


  

    
       Все сотрудники заводов автомобильной отрасли, в том числе Ли Миндэ и Чжан Руйцян, были в восторге, когда услышали, что на фабрику приедет большой босс из России. Этот большой босс сделает значительный заказ, если будет доволен автомобилями.
 
 Чжан Руйцян был приглашен Ли Миндэ представлять город, чтобы встретиться с этим российским боссом. Это также можно считать поддержкой города со стороны Машиностроительной компании.
 
 Когда Фэн Ю и Кириленко прибыли на автомобильный завод, люди Кириленко уже добрались до него. Улицы, ведущие к заводу, были выложены баннерами на русском языке, приветствующими Кириленко.
 
 Кириленко увидел транспаранты и был очень взволнован. Китайцы были слишком увлечены. Все это устроил Фэн Юй? В следующий раз, когда Фэн Юй поедет в Москву, я должен приветствовать его таким образом. Я не могу позволить ему думать, что мы, русские, не такие гостеприимные, как китайцы.
 
 Вообще-то, эти баннеры были устроены Ли Миндэ. Раньше, когда Машиностроительная компания была еще государственным предприятием, они делали то же самое всякий раз, когда к ним приезжал крупный бизнесмен. Конечно, эти "крупные предприниматели" и их "огромные" заказы на сельскохозяйственную технику составляли всего около 1 миллиона юаней. Теперь даже сделка на 10 миллионов юаней не получит такого обращения.
 
 "Мэр Чжан, Старый Ли, это бизнесмен из России. Господин Кириленко. Брат Ки, это мэр нашего города Бин, господин Чжан Руйцян, а это генеральный директор нашей машиностроительной компании, господин Ли Миндэ". Фэн Юй представил обе стороны.
 
 Чжан Руйцян тепло пожал Кириленко руки и даже поприветствовал его на русском языке. Кириленко пожал ему руки всего на секунду. Если бы не Фэн Юй, представляющий этого человека, ему было бы неинтересно с ним познакомиться. В России количество высокопоставленных региональных чиновников, которые ужинали с ним, было более чем двузначным. Ему не было интересно знать мэра какого-то города! (В России высшее должностное лицо региона было приравнено к губернатору китайской провинции).
 
 Но Кириленко пожимал руку Ли Миндэ дольше. Он уже дважды встречался с Ли Миндэ. Ли Миндэ был озадачен. Этот русский не знает, у кого больше власти? Он не захотел пожать руку мэру и так тепло поприветствовал Ли Миндэ?
 
 Кириленко уже бывал на предприятии "Машиностроение", а Ли Мингде тоже встречался с ним ранее. Но для Ли Мингде все кавказцы выглядят одинаково. Он все еще думал в своем сердце, почему так много русских по имени Кириленко? Это была их фамилия?
 
 Кириленко были приклеены к машинам в тот момент, когда он вошел на фабрику. Это были машины Волги?
 
 Я знал, что Фэн Ю преувеличивал. Как он мог производить хорошие машины? Эти машины были точной копией машин "Волги". Кириленко повернул и посмотрел на Фэн Ю.
 
 Ли Миндэ сразу же объяснил: "Эти машины "Волги" были изготовлены по технологиям, которые мы получили в бывшем Советском Союзе. Мы будем использовать эту машину для сравнения позже".
 
 Услышав объяснение от своего переводчика, Кириленко посмотрел на Ли Миндэ в сомнении. Используете машину "Волги" для сравнения? Это значит, что вы успешно построили машины лучше, чем "Волга"?
 
 И что с того? Кириленко также признал, что в России, в том числе и на постсоветском пространстве, нет хороших автомобилей. Многие российские политики также предпочитают сидеть на машинах Англии. Эти машины намного лучше, чем "Волга". Более того, вы построили этот автомобиль Волги по старой технологии. Нынешние модели "Волги" были намного лучше, чем эта машина.
 
 Кроме того, собранный вами автомобиль "Волга" может быть даже хуже старой модели "Волги". Разработка новых автомобильных технологий никогда не была легкой задачей.
 
 "Менеджер Ли, могу я позволить моим людям протестировать этот автомобиль?"
 
 "Конечно. Без проблем. Эта машина была протестирована нашим инженером, нанятым из Петербурга. Он сказал, что качество этого автомобиля можно сравнить с лучшей моделью "Волги" в России".
 
 Ли Мингде указал на мужчину большого размера с толстой бородой. Этот инженер-механик был нанят машиностроительной компанией из бывшего Советского Союза.
 
 Кириленко нахмурился. Он забыл, что Фэн Юй ранее нанимал инженеров из Советского Союза. Это значит, что у машины Волги не должно быть никаких проблем.
 
 Но Кириленко все равно попросил своего инженера-механика осмотреть машину. Фэн Ю пригласил его по делам. Что, если были проблемы с качеством этой продукции? Он бы понес убытки, если бы разместил заказы на дефектные товары. Фэн Юй также мало что знает об автомобильном рынке России. Его суждения также могут быть не столь точными.
 
 Инженер открыл капот, чтобы посмотреть. Затем он забрался под машину, чтобы проверить шасси. После этого он вошел в машину, чтобы осмотреть интерьер. Он произвел тщательную проверку автомобиля.
 
 Пока инженер осматривал автомобиль, Ли Мингде рассказывал Кириленко о заводе. Он рассказывал Кириленко о том, насколько велик этот завод, о количестве рабочих и профессиональных инженеров, о первоначальных инвестициях, о ежегодном производстве и т.д. Ли Миндэ имел склонность рассказывать другим об истории компании и ее прошлых достижениях. Но он не смог продемонстрировать это мастерство, так как автомобильный завод компании "Машиностроительная компания" был очень новым.
 
 Когда Ли Миндэ начал рассказывать о машинах Songjiang Motors с цветной брошюрой, инженер Кириленко закончил осмотр автомобиля "Волги".
 
 "Эта машина обладает выдающимися характеристиками. Это, безусловно, новый автомобиль, использующий технологии нашей "Волги". Используемые технологии - это примерно наши стандарты десять лет назад. Производительность этого автомобиля лишь незначительно ухудшается по сравнению с нынешними моделями "Волги"".
 
 Кириленко кивнул головой и обратился к Фэн-ю. Слышал? Этот автомобиль - о наших стандартах 10 лет назад и не так хорош, как наши "Волги" сейчас. Что вы можете доказать, используя этот автомобиль для сравнения?
 
 Фэн Ю тоже знал об этом. Но технологическое перевооружение "Волги" было самым медленным среди крупных автопроизводителей. Ее даже нельзя было сравнить с Китаем. Новейшие модели автомобилей "Волги" были не намного лучше, чем 10 лет назад.
 
 Позже, когда Кириленко увидит автомобили Songjiang Motors, ему будет нечего сказать.
 
 Кириленко также заметил, что экстерьер автомобилей Songjiang Motors был великолепен. Все 3 типа машин привлекли его внимание.
 
 Олимпийская модель выглядела грандиозно и подходила для бизнесменов и семей. Модель внедорожника выглядела прочной и доминирующей. Модель "Красная Звезда" выглядит как фургон, но не имеет громоздкого ощущения.
 
 В целом, Кириленко нравится дизайн всех трех моделей. Но каким бы красивым ни был экстерьер, важнее всего были характеристики автомобилей. Автомобили предназначались для езды, а не для демонстрации. Если он действительно хочет сравнить экстерьеры, он все равно считает, что его спортивные автомобили в гараже были красивее.
 
 Но не каждый мог позволить себе владеть спортивным автомобилем. Эти автомобили, которые стоят десятки тысяч долларов, все еще оставались автомобильным мейнстримом. Это были также автомобили, которые предпочитали российские потребители.
 
 Кириленко передал брошюру своему инженеру, чтобы он высказал свое профессиональное мнение.
 
 Инженер увидел фотографии автомобилей и был очарован красивым дизайном. Это внедорожник? Ширина, кажется, довольно широкая. Интерьер должен быть очень просторным. Угол передней части этого автомобиля должен позволять снизить сопротивление воздуха, и весь кузов должен быть гладким. Это было действительно потрясающе.
 
 Это точно. Этот внедорожник Songjiang был создан на основе Audi Q7 из будущего. После многочисленных модификаций Лю Майкла, он выглядит иначе, чем Q7, но все равно кажется лучше, чем Джип и Чероки.
 
 Кириленко немного подождал и увидел своего инженера, не сказавшего ни слова. Что этот парень делал? Почему он так долго молчал после просмотра брошюр?
 
 Кириленко кашлянул, и инженер прыгнул. Он был слишком увлечен брошюрами.
 
 Инженер тут же перелистывает на несколько последних страниц брошюр, где указываются технические характеристики автомобилей. У инженера челюсть упала, и он увидел спецификации.
 
 Как такое возможно? Это невозможно!
 
 В китайских машинах могут быть такие технологии? Эти технологии не только опережали Россию. Эти технологии опережали Россию как минимум на 10 лет. Производительность автомобилей можно сравнить с европейскими!
 
 Ли Минде почувствовал гордость, когда увидел шокирующее выражение лица инженера. Когда он узнал о спецификациях автомобилей компании Machinery, он был шокирован также, как и этот инженер.
 
 Ли Мингде думал, что их машины догонят Santana в лучшем случае после того, как они объединят технологии, купленные Фэн Ю. Он никогда не ожидал, что после добавления двигателя, технологии турбонаддува, подвески и т.д., их автомобили достигнут таких высоких стандартов!
 
 Несмотря на то, что общие характеристики все еще не могли сравниться с европейскими и японскими автомобилями, их машины были лучшими в Китае!
 
 Когда Ли Миндэ посмотрел на стоимость производства, он был встревожен. Стоимость была примерно такой же, как и у машин с совместным участием, но показатели были намного лучше.
 
 В тот момент Ли Минде поверил тому, что сказал Фэн Юй в прошлом. Мы будем строить лучшие автомобили Китая, и нашей целью в будущем будет производство лучших автомобилей в мире!
 
 Ли Минде никогда не думал, что цель создания лучших машин Китая может быть достигнута так легко. Кроме того, стоимость их заводов, по сравнению с Первым автомобильным заводом (FAW) и Шанхайской автомобильной промышленностью (SAIC), была намного дешевле. По сравнению с производственными линиями FAW, производственные линии, купленные в бывшем Советском Союзе, считались воровством.
 
 Хотя производственные линии, купленные в бывшем Советском Союзе, были старыми, производственные линии компании FAW также были старыми моделями. Не было большой разницы между обеими производственными линиями. Производственные линии, приобретенные в бывшем Советском Союзе, были шумными и имели много других недостатков, но они были долговечными.
 
 Ли Миндэ был очень впечатлен кишками и дальновидностью Фэн Юя.
 
 Теперь он твердо верит в то, что говорил Фэн Ю в прошлом. Более 50 000 автомобилей Songjiang Motors будут продаваться ежегодно в течение 3 лет.
 
 Продажи их автомобилей сейчас идут не очень хорошо, но это потому, что они еще не начали никаких масштабных маркетинговых кампаний. Когда реклама вышла в эфир после Лунного Нового Года, продажи определенно начнут расти. Кроме того, торговые возможности компании "Тай Хуа Трейдинг" были одними из лучших в Китае.
 
 Кроме того, CCTV уже приобрели автомобили Songjiang Motors. Это означает, что рынок был готов признать их автомобили!
 
 "Господин Кириленко, эти технические характеристики были доказаны, и мы можем позволить вашим людям протестировать их". Все эти модели сейчас есть на нашем заводе, и все они серийно выпускаются. Этот завод выпускает только 3 версии олимпийской модели. Остальные две модели производятся на нашем заводе в Джинлинге. Если у вас есть время, я могу привезти вас туда". Ли Минде сказал с гордым выражением лица.
 
 Кириленко посмотрел на своего инженера: "Сэр, эти технические характеристики - одни из лучших в мире. Если эти цифры реальны, то эти автомобили намного опережают новейшие модели "Волги"!".
 
 Что? Гораздо опережают новейшие модели "Волги"?
 
 "Вы уверены?"
 
 "Сначала я должен протестировать машины, чтобы быть уверенным." Инженер ответил серьезно.
 
 Кириленко кивнул. Ли Миндэ помахал рукой, и его сотрудники привезли русского инженера для тестирования машин.
 
 Фэн Юй улыбаясь посмотрел на Кириленко: "Брат Ки, как дела? Тебе нравится дизайн интерьера и экстерьера моих машин? Считаете ли вы, что эти машины будут популярны в вашей стране?".
 
 "Как эти машины продаются в вашей стране?" Кириленко спросил Фэн Ю.
 
 Фэн Юй случайно ответил: "Несколько дней назад CCTV, наш национальный телеканал, приобрел партию наших автомобилей. Мэр Чжан может доказать, что я вам не вру".
 
 Чжан Руйцян уставился на Фэн Юя. Этот негодяй опять цитировал вне контекста. Видеонаблюдение действительно разместило заказ, но только видеонаблюдение было единственным, кто разместил заказ. Кроме видеонаблюдения, Фэн Юй еще не продал ни одного автомобиля.
 
 Но Чжан Руйцян решил поддержать Фэн Юя, так как другой стороной был русский.
 
 "Точно. Видеонаблюдение - это голос нашего правительства. Эта телестанция имеет высокий статус в Китае. Они действительно заказали партию автомобилей Songjiang Motors. Они хотели купить немецкие Audi и Santana. Но они поняли, что автомобили "Songjiang Motors" лучше и имеют лучшие технические характеристики. Поэтому они передумали".
 
 Ли Миндэ добавил: "Мы уже доставили им машины CCTV. Вам не нужно беспокоиться о том, что наше производство не идет в ногу со временем".
 
 Но один из людей Кириленко вдруг спросил: "Могу я спросить мэра Чжана, правительство города Бин тоже покупает автомобили Songjiang Motors?"
 
 Чжан Руйцян был ошеломлен. Почему этот вопрос внезапно был задан ему? Его лицо изменилось. Он понял, что хотел знать русский. Поскольку вы утверждаете, что автомобили "Сонгцзян Моторс" настолько хороши, то почему правительство города Бин не покупает эти цифры?
 
 "Мы все еще обсуждаем контракт на покупку. Так как мы будем закупать в больших количествах, нам нужно получить одобрение от правительства провинции". Вот почему мы до сих пор не можем окончательно оформить контракт." Чжан Руйцян объяснил, подумав некоторое время.
 
 Кириленко нахмурился: "Мэр Жанг, почему вам все еще нужно консультироваться с областным правительством по такому банальному вопросу? Я не видел вашу машину, когда приезжал. Скажите, какой машиной вы пользуетесь сейчас?".
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя, и Фэн Юй пожал плечами. Почему ты смотришь на меня? Ответь ему сам.
 
 "Моя машина - старая машина, Audi 100". Мы планируем поменять наши машины. Лично я предпочитаю олимпийскую модель Songjiang Motors. Она выглядит грандиозно и подходит для правительственных чиновников". Чжан Руйцян стиснул зубы и сказал.
 
 Чжан Руйцян сожалеет об этом. Он должен вернуться в свой офис после встречи с Кириленко. Он может просто появиться снова, когда Кириленко собирался подписать контракт.
 
 Теперь у Чжана Руйцяна не было выбора. Он не может сказать Кириленко, что не хочет покупать автомобили Songjiang Motors. Это была компания "Машиностроение", которая экспортировала свои машины. Он не может испортить эту сделку.
 
 Подождите, Ли Минде сказал городу, что в "Машиностроительную компанию" приедет бизнесмен из России, и они будут обсуждать его покупку. Это было специально? Если это было не специально, то почему Ли Минде попросил его присутствовать, чтобы показать свою поддержку машиностроительной компании?
 
 Чжан Руйцян уставился на Фэн Юя. Он чувствовал, что его обманул Фэн Ю!
 
 Фэн Юй выглядел невинно. Он также не ожидал, что человек Кириленко задаст этот вопрос. Он был невиновен.
 
 Но теперь Чжан Руйцян не смог помешать городскому правительству приобрести автомобили "Сунцзян моторс". Ли Миндэ пытался убедить город купить эти машины, но был остановлен Чжаном Руйцяном. Чжан Руйцян подал пример, отправившись в поездку на Audi 100 бывшего мэра. Как его подчиненные до сих пор осмеливаются предлагать менять свои машины на лучшие?
 
 Если Правительство города поменяет свои транспортные средства, то уезды и ведомства найдут всевозможные отговорки, чтобы заменить свой нынешний автопарк. Финансы Бинг Сити все еще хорошо шли в эти несколько лет.
 
 Кириленко посмотрел на Чжана Руйцяна: "Сколько автомобилей "Сонгцзян моторс" хочет приобрести Бин Сити и какую модель?".
 
 Чжан Руйцян проклинал в своем сердце. Почему вы продолжаете фокусироваться на мне? Похоже, он не может просто купить несколько машин, чтобы обмануть Кириленко. Значит ли это, что городу придется купить партию машин?
 
 "Эмм..."... мы все еще размышляем о моделях. Но общее количество автомобилей должно быть не менее 100 единиц!" Чжан Руйцян ответил.
 
 Он опасался, что если бы количество машин было слишком мало, у Кириленко возникли бы сомнения. О том, сколько машин будет куплено в итоге, можно будет говорить позже.
 
 Кириленко все же хотел задать еще несколько вопросов, но Чжан Руйцян посмотрел на Ли Миндэ, и Ли Миндэ тут же сменил тему.
 
 "Господин Кириленко, если эти машины так же хороши, как и то, что было написано в брошюрах, будете ли Вы заинтересованы в заказе партии?
 
 "Конечно, я заинтересован. Но есть еще много факторов, таких как цены и некоторые другие условия, которые необходимо учитывать". Кириленко улыбнулся и ответил.
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли Миндэ, а Ли Миндэ не стал спрашивать. Фэн Юй может договариваться о ценах с самим Кириленко. Ведь Фэн Юй был больше знаком с Россией, чем с ними.
 
 "Брат Ки", самая дешевая версия нашей олимпийской модели, также оснащена подушками безопасности. Стоимость составляет более 20 000 долларов США. Стоимость этой среднемагистральной версии составляет почти 40 000 долларов США. Стоимость модели высшего класса - 60 000 долларов США. Стоимость как дизельной, так и бензиновой версии этого внедорожника примерно одинакова. Около 40 000 долларов. Наконец, эта модель Красной Звезды стоит около 60 000 USD. Сколько вы хотите? Я могу дать вам несколько скидок".
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Ю. Стоимость этих машин была так высока? Тогда если бы Фэн Юй добавил прибыль и транспортные расходы в Москву, то прибыли бы не осталось.
 
 "Фэн, цены на ваши автомобили немного высоки. Если я захочу продать ваши машины, у меня не останется прибыли". Кириленко был недоволен. Разве вы не обещали, что я смогу заработать много денег?
 
 Фэн Юй также знает, что цены, которые он дал, были немного выше. Это была не стоимость машин. Это были розничные цены в Китае.
 
 "Брат Ки, смотри. Мы продаем эти машины в Россию, и нам нужно платить налоги на экспорт. Налоги включены в цену".
 
 В настоящее время экспортный налог в Китае очень низок для транспортных средств. Не только автомобили, но и остальная продукция была одинаковой. Китай поощрял экспорт. Чтобы заработать иностранную валюту, Китай использовал все способы и средства. Некоторые товары, которых не хватало в Китае, также экспортировались, а затем снова импортировались. Это превращало экспорт во внутренние продажи. Таким образом, Китай мог получать иностранную валюту.
 
 "Мне также нужно платить налоги на импорт, и наши налоги тоже довольно высоки". Это не те маленькие билеты". Кириленко подмигнул Фэн Ю.
 
 За все это время Кириленко никогда не платил никаких налогов за торговлю товарами. Во всяком случае, все его товары были в вагонах военных поездов. Когда поезд доберется до России, никто не будет проверять. Когда продукция дойдет до Москвы, никто не посмеет помешать его бизнесу из-за отца.
 
 Но машины были разные. Не было возможности спрятаться. Если бы он ввозил эти вагоны в Россию без уплаты налогов, то это как-то отразилось бы на репутации его отца.
 
 "Как насчет этого, брат Ки? Наше производство не началось полностью. Поэтому наша стоимость немного выше. Я поговорю с лидерами и посмотрю, сможем ли мы получить какую-нибудь правительственную политику по снижению налогов. Таким образом, стоимость каждого автомобиля может быть снижена примерно на 1000 долларов. С этими новыми ценами, я думаю, вы наверняка получите больше прибыли".
 
 Черт возьми, английские импортные автомобили, которыми пользовались российские чиновники, были дороже. Если Кириленко смог должным образом использовать свои связи и опыт, он должен получить хотя бы несколько тысяч долларов прибыли за каждую машину. Если бы он смог продать 1000 автомобилей, то его доходы составили бы не менее нескольких миллионов долларов. Это была не маленькая сумма, и она была намного выше, чем его ежемесячная торговля товарами.
 
 Конечно, это было бы только в том случае, если бы Кириленко смог продать столько автомобилей.
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя и сказал: "Хм... Мы можем обсудить это позже".
 
 Конечно, это было только на словах. Чжан Руйцян никогда не согласится отказаться от налогов. Фэн Юй заработал так много денег. Что плохого в том, что он заплатил стране и городу налоги?
 
 Кириленко все еще думал об этой сделке, когда вернулся его инженер. Инженер был очень взволнован и продолжал кивать Кириленко.
 
 "Сэр, нет никаких проблем с работой машин". Их машины и двигатели намного лучше, чем "Волга". Подвеска, защита от столкновений и другие элементы безопасности были намного лучше, чем у "Волги". В целом, эти машины превосходны".
 
 Инженер хотел сказать, что в целом характеристики этих машин практически идеальны. Но он не хотел говорить об этом перед всеми китайцами.
 
 "Брат Ки, почему ты сомневаешься? Производительность намного лучше, чем у вашей страны на Волге, и примерно такая же, как у тех английских машин. Цены тоже намного ниже. Покупать будут не только частные лица. Вы когда-нибудь задумывались, сделает ли ваше правительство оптовую покупку?" Фэн Ю поднял одну бровь.
 
 Точно. Почему я не подумал об этом раньше? Если бы я мог продать эти машины местным властям, было бы намного проще. Я также могу сделать заказ у Фэн Ю после того, как получу заказы от местных властей. Таким образом, мне не придётся использовать свой капитал.
 
 "Фэн, после того, как вы поговорите со своим правительством, дайте мне окончательный прайс-лист." Кириленко сказал после короткой паузы.
 
 "Нет проблем. Цена, которую я вам дам, несомненно, позволит вам заработать много прибыли". Фэн Ю был очень рад. Похоже, Кириленко заинтересовался. Он знал, что Кириленко будет интересно, если прибыль будет достаточно высокой.
 
 Сделка на этот раз считалась беспроигрышной для обеих сторон. Фэн Юй считал, что Кириленко может легко продать эту партию машин по высоким ценам коррумпированным российским правительствам. Даже если бы ставки, предложенные Кириленко, остались прежними, Кириленко все равно получил бы высокую прибыль.
 
 Теперь Фэн Юй предложил немного снизить цены, а это значит, что прибыль Кириленко будет расти и дальше. Его прибыль может быть даже выше, чем у Машиностроительной компании.
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя в оцепенении. Планировал ли этот парень продавать эти машины в Россию с самого начала? Неудивительно, что он осмелился гарантировать, что продажи превысят 50 000 единиц в течение 3 лет.
 
 Сейчас кажется, что Фэн Юй не нуждается даже в 3 годах.
 
 Чжан Руйцян был озадачен. Россия унаследовала большую часть активов Советского Союза. Почему их автомобильная промышленность пришла в такое состояние? Даже если бы промышленное развитие бывшего Советского Союза шло в неверном направлении, но теперь Россию также следует считать мощной индустриальной страной.
 
 Этот россиянин согласился импортировать партию автомобилей из Машиностроительной компании!
 
 Именно этот россиянин должен был продавать бывшее советское промышленное оборудование Фэн Ю. Это значит, что он также должен знать, что производственные линии этого завода были бывшими в употреблении производственными линиями из бывшего Советского Союза. Почему он до сих пор готов был купить машиностроительную компанию?
 
 Может быть, эти машины действительно были так же хороши, как утверждает Фэн Ю?
 
 Раньше Фэн Юй покупал бывшее в употреблении оборудование из бывшего Советского Союза, а затем изготавливал из него автомобили. Выпущенные машины затем были проданы обратно в Россию. Рассматривалось ли это как покупка курицы, а затем продажа яиц обратно продавцу?
 
 Ли Минде сразу же попросил своих людей приготовить обед в заводской столовой.
 
 Кириленко расширил глаза и сказал что-то со странным акцентом: "Сяо Чи?" (Сяо Цзы - уличная еда или закуски по-китайски)
 
 Ли Миндэ посмотрел на переводчика в замешательстве. Переводчик также безучастно смотрел на Кириленко. Переводчик раньше не слышал о таком русском слове.
 
 Фэн Юй беспомощно сказал: "Он хочет поесть уличной еды. Скажите столовой, чтобы приготовил местные закуски. О, приготовьте коробку сильнейшего Бин-Сити Байцзю!"
 
 Фэн Ю кричал в своем сердце. Умри Кириленко! Сегодня днем у нас так много людей. Ты точно напьешься!
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  Экстраординарный гений Глава 449 - я отнесся к этому серьезно


  

    
       В полдень Чжан Руйцян сделал исключение и выпил бокал Байцзю. По указанию Фэн Юя Ли Миндэ договорился с Кириленко о том, чтобы начальники и руководители фабрики по очереди выпивали с Кириленко.
 
 Кириленко был очень впечатлен гостеприимством китайцев. Когда обед закончился, его отвезли в машину его люди. Фэн Юй улыбался. Русский переводчик до сих пор считал, что Фэн Юй улыбается из вежливости. Он не знал, что Фэн Юй будет смеяться вслух, если вокруг не будет столько людей.
 
 Хахаха....................... Наконец-то я тебя напоил!
 
 "Менеджер Фэн, у вас судороги на лице?" Ли Миндэ спросил из опасения.
 
 Это у тебя судороги на лице. Даже у тебя судороги в мозгу. Разве ты не видишь, что я так счастлива и не могу перестать улыбаться?!
 
 "На что ты смотришь? Назначь водителя, чтобы он отправил мэра Чжана отдохнуть. Пусть столовая приготовит горячий суп. Все вы должны выпить суп, чтобы протрезветь. Те, кто не может протрезветь, могут вернуться и отдохнуть. Все вы сегодня хорошо поработали".
 
 Фэн Юй похлопал по плечам Ли Миндэ. Он не знал, что этот старик так хорошо держит свой ликёр. Хотя у Ли Миндэ глаза были красные, он всё равно был трезв после того, как выпил одну бутылку Байцзю. Фэн Ю был очень впечатлён им. Установка Ли Минде напоить Кириленко также была хорошо спланирована.
 
 Чжан Руйцян также был очень доволен этим обедом. И не потому, что Кириленко пообещал сделать большой заказ, когда он будет пьян. А потому, что этот обед не стоил слишком дорого.
 
 Всего было 8 основных блюд, а все остальные были уличной едой. Это были очень дешевые блюда, а ликер был "Байцзю" Бинг-Сити. 2 юаня за бутылку.
 
 Чжан Руйцян решил обсудить это с остальными руководителями городского правительства, чтобы поучиться у Машиностроительной компании и снизить их расходы.
 
 Выпив немного горячего супа, Фэн Юй вернулся в свой офис, чтобы вздремнуть. Когда он проснулся, он чувствовал себя свежим. Первое, что он сделал, это поехал в городское правительство.
 
 Хотя Фэн Юй ехал на автомобиле с временным регистрационным номером, он мог легко въехать на территорию городского правительства, показав своё лицо.
 
 "Брат Лю, лидер проснулся?" Фэн Ю указал на офис.
 
 "Менеджер Фэн, у лидера болит голова. Он слишком много выпил в полдень. Есть что-нибудь важное?" Секретарь Лю спросил любопытно. Разве вы оба не обедали вместе?
 
 Фэн Ю показал удивленное выражение: "Разве мэр Чжан не говорил, что хочет заказать партию машин Сонцзян? Я здесь, чтобы обсудить количество и модель".
 
 Секретарь Лю вспотел. Мэр сказал это ранее сегодня, чтобы помочь машиностроительной компании, и вы восприняли это всерьез? Этот менеджер Фэн симулировал невежество?
 
 Секретарь Лю вспомнил, что бывший секретарь поручил ему принять меры предосторожности против Фэн Ю. У Фэн Ю слишком толстая кожа. Его не волнует, что о нём думают другие. Он сделает всё, чтобы получить то, что хочет!
 
 "Менеджер Фэн, пожалуйста, присаживайтесь. У мэра скоро встреча, и у него нет времени говорить с вами об этом".
 
 Голос Фэн Юя был громким, и если мэр Чжан захочет встретиться с ним, он позовёт его. Но Чжан Руйцян не позвал Фэн Юя. Это значит, что Чжан Руйцян не хочет встречаться с Фэн Ю. Обязанностью секретаря Лю было остановить Фэн Ю.
 
 Фэн Юй сел на стул у стены и скрестил ноги: "Нет проблем. Я могу подождать".
 
 Секретарь Лю открыл рот, но слова не могли выйти наружу. Если бы это были другие, они бы поняли его значение. Лидер не хочет с вами встречаться. Но этот Фэн Юй отличался от других и просто сидел там, как будто ничего не случилось.
 
 Секретарь Лю думал в своем сердце. Если Лидер не призывает вас, и я также игнорирую вас, вы все равно должны будете уйти.
 
 Но через некоторое время Фэн Юй подошел к кабинету и вытащил из внутреннего ящика металлическую банку с листьями чая. Секретарь Лю больше не мог игнорировать Фэн Ю.
 
 "Менеджер Фэн, менеджер Фэн, остановитесь". Не нужно использовать столько чайных листьев. Немного подойдёт". Сердце секретаря Лю кровоточило. Эти чайные листья были бесценны. Даже мэр не мог вынести выпивки!
 
 "Не волнуйся. Не надо мне помогать. Продолжайте работать. Я могу помочь себе. Мне нравится, чтобы мой чай был густым". Фэн Ю сказал, и он всё равно продолжал добавлять чайные листья в свою чашку.
 
 Секретарь Лю выхватил у Фэн Юя жестянку чайных листьев и посмотрел на него. Если бы этот человек не был Фэн Юй, он бы вызвал охрану, чтобы прогнать его. Но это был не первый раз, когда Фэн Ю сделал это. Каждый раз мэр просто ругал бы Фэн Юя, но никогда не давал указаний своим секретарям, чтобы не дать Фэн Юю забрать эти чайные листья.
 
 Кроме того, все в городском правительстве знали, что Фэн Юй и мэр были очень близки. Ходили слухи, что мэр знал Фэн Юя, когда он еще был начальником Бюро внешней торговли. Хотя министр Лю не видел, чтобы мэр принимал какие-либо подарки от Фэн Юя, он не отклонил предложение Фэн Юя угостить его едой. Был даже один раз, когда мэр угощал Фэн Юя ужином!
 
 Чжан Руйцян был в курсе, когда прибыл Фэн Юй. Дверь его комнаты была открыта, и он ясно слышал голос Фэн Юя в своей комнате.
 
 Но зачем Фэн Юй был здесь? Он был здесь, чтобы продать свои машины городу. Чжан Руйцян все еще думал, что если этот русский разместил заказ на машины, то Город просто закажет у Фэн Юя одну или две машины. Но Фэн Юй был здесь, чтобы поговорить о покупке Города до того, как русский разместил заказ.
 
 Чжан Руйцян не хотел встречаться с Фэн Юй и хотел найти какой-то предлог, чтобы отчистить Фэн Юй. Но теперь кажется, что этот Фэн Юй не уйдёт и беззастенчиво останется там, чтобы ждать его! Если он всё ещё не позвонит Фэн Ю, в офисе будет беспорядок!
 
 Чжан Руйцян потер свои виски, чтобы попытаться успокоить головную боль, и подошёл к двери с чёрным лицом: "Фэн Юй, входи сейчас же. Сяо Лю помоги мне заварить чашку густого чая".
 
 Фэн Юй улыбнулся и вошел в комнату Чжан Руйцяна. Он подошел прямо к дивану в комнате и сидел там, потягивая чай.
 
 Черт, было слишком много чайных листьев. Фэн Юй должен добавлять воду за каждый глоток!
 
 Головная боль Чжан Руйцяна усилилась, когда он увидел чайные листья в чашке Фэн Юя. Эти листья были подарены ему его бывшим лидером, и Фэн Юй потратил их впустую. Позже он должен был запереть эти чайные листья в своей комнате. Если бы нет, Фэн Юй все бы потратил впустую!
 
 Чжан Руйцян прикурил сигарету и сел напротив Фэн Юя: "Зачем ты здесь?".
 
 Фэн Юй широко открыл глаза: "Разве вы не говорили, что город будет покупать партию автомобилей "Сунцзян Моторс"? Я здесь, чтобы обсудить контракт".
 
 Секретарь Лю вошел в комнату с чаем Чжан Руйцяна и заменил пепельницу на журнальном столике. Каждый раз, когда Чжан Руйцян разговаривал с Фэн Юем, он курил гораздо больше.
 
 "Я говорил что-нибудь подобное?" Чжан Руйцян смотрел на Фэн Юя и выдувал дым из ноздрей. Если я отрицал это, что ты можешь сделать?
 
 Проклятье. У кого этот Старый Чжан научился? Как он может быть таким бесстыдным, чтобы отрицать то, что он сказал?
 
 Фэн Юй показал болезненное выражение и сказал: "Лидер, у меня есть для тебя совет". Какой самый важный персонаж должен быть у лидера? Честность! Если вы вернетесь к своим словам, народ потеряет доверие к правительству".
 
 Чжан Руйцян гневно уставился на Фэн Юя: "Хватит нести чушь! Я уже говорил вам раньше, что город не планирует заменять все наши машины. Я говорил, что это поможет вашей машиностроительной компании заключить сделку с этим русским. Вы серьезно к этому относитесь?
 
 Фэн Юй моргнул и ответил: "Я отнесся к этому серьезно......"
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       Рука Чжана Руйцяна дрожала от его гнева. Он смотрел на Фэн Юя и молчал.
 
 "Лидер. Послушайте, вы уже сказали русскому, что город будет покупать партию автомобилей Songjiang Motors, а их количество будет не меньше 100. Этот русский запомнит. Если они вернутся и узнают, что Город не делал никаких покупок, они наверняка подумают, что есть проблемы с автомобилями "Сонгцзян Моторс". Если нет, то зачем Городу возвращаться на их слова?".
 
 "Городу не нужны новые машины!" Чжан Руйцян лаял.
 
 "Почему нет необходимости? Наш город - провинциальный город, а население - одно из самых высоких в Китае. Кроме того, регион нашего города довольно большой, с большим количеством районов. Многие руководители городского правительства не спускались на площадки для проведения инспекций. Почему? Потому что в городе не хватает транспортных средств. На каждый департамент есть только один или два автомобиля. Это слишком жалко. Мы не говорим о других городах. Только в некоммерческих городах на юге больше машин, чем у нас. Как таковые, их эффективность намного выше".
 
 "Почему одного или двух автомобилей недостаточно для департамента? Вы все еще хотите, чтобы заместители начальников были назначены с каждым из них?" Чжан Руйцян ответил.
 
 Когда Чжан Руйцян еще был заместителем начальника Бюро внешней торговли, ему также не был предоставлен собственный автомобиль. Всякий раз, когда ему нужно выйти по официальным делам, он должен заказывать машину в транспортном бюро.
 
 "Лидер, времена изменились. Сколько налоговых поступлений имеет городское правительство в прошлом и сколько поступлений сейчас? Насколько увеличились доходы? Даже если вы не выделите личный автомобиль для этих депутатов, но все равно вы должны увеличить количество транспортных средств для всех ваших ведомств. Если произойдет какое-то крупное событие, то они быстрее отреагируют. Посмотрите на департамент сельского хозяйства и бюро животноводства. У них всего по 3 автомобиля, а это все еще минивэны авиазавода в Бинг-Сити. Как вы думаете, лидеры там довольны? Не думаете ли вы, что это повлияет на их производительность и эффективность?".
 
 "Они осмеливаются?! Я сурово накажу их, если они будут бездельничать в своей работе!" Чжан Руйцян сказал.
 
 Фэн Юй ударил его по лбу. Этот старый Чжан был действительно непроницаем.
 
 "Вождь, морковь и кнут должны идти вместе". Таким образом, их эффективность увеличится. Просто посмотрите на уезд Чжидун к северу от нашего города. У их заместителя главы также есть своя машина. А как же мы? Вам будет трудно вести своих людей сюда".
 
 "Вы много знаете о работе правительства?"
 
 "Даже если я не знаю, как работает правительство, но у меня есть свои компании, и у меня несколько тысяч сотрудников по всему Китаю и за рубежом. Персонал должен быть мотивирован. Если нет, они перестанут двигаться вперед. Не все, кто работает на государственной службе, хотят внести свой вклад в развитие страны. Некоторым из них нужен статус и авторитет. Многие из них способны, и если вы подвешиваете перед ними морковку, они приложат больше усилий".
 
 "Вы говорите мне, что город должен купить ваши машины, чтобы мотивировать персонал?" Чжан Руйцян чихнул. Что это была за логика?
 
 "Тогда я хочу знать, почему Город будет использовать этот Мерседес Бенц всякий раз, когда к нему приезжает какой-нибудь бизнесмен?" спросил Фэн Юй.
 
 Честно говоря, Город хочет "лицо". К тому же, даже если Город хочет помешать своим отделам заказывать машины у Машиностроительной компании, это было невозможно. Не один городской департамент звонил Ли Миндэ и спрашивал о машинах.
 
 У этих отделов нет средств на покупку новых автомобилей, если Город не дает им эти средства? Эти руководители найдут способ получить деньги от своего департамента на покупку. Не лучше ли консолидировать все заказы на оптовую покупку? Так будет дешевле.
 
 "Государственные транспортные средства" - для безопасности, удобства и скорости. Этот Мерседес Бенц должен принимать инвесторов. Это очень нормально и происходит по всему Китаю. Что в этом плохого?"
 
 "Город должен принимать инвесторов и бизнесменов. Остальным департаментам и округам не нужно принимать гостей? Посмотрите на своих людей. Какие машины они используют? Сантана все еще в порядке. Они ездят на Сиали, Пассате и Хунци. Какая из этих машин безопасна? Мои машины самые безопасные. Все мои модели оснащены подушками безопасности, а экстерьер выглядит грандиозно. Это самая подходящая машина для работы. К тому же, даже город не покупает мои автомобили, правительство провинции не будет покупать мои автомобили?".
 
 Чжан Руйцян нахмурился. Он знал, что его люди найдут пути и средства, чтобы купить автомобили "Сонгцзян моторс", даже если он попытается их остановить.
 
 "Кроме того, некоторые департаменты должны увеличить количество своих машин. Например, отделы общественной безопасности. У них много конфиденциальных документов, а вы разрешаете им пользоваться общественным транспортом и такси? Их транспортные расходы за год - тоже немалая сумма. Посмотрите на наш департамент полиции и сравните его с полицейскими из других крупных городов. Разрыв слишком большой. Вы хотите, чтобы наши полицейские везли общественный транспорт обратно в участок с преступником, которого они поймали на улице?".
 
 "Вы просто хотите, чтобы Город купил ваши машины. Мы все еще рассматриваем это. То, что вы сейчас делаете, бесполезно!" Чжан Руйцян был полон решимости не покупать новые машины для Города.
 
 Swished~~
 
 Фэн Юй вытащил копию газеты и положил её на кофейный столик.
 
 "Лидер, посмотрите на это. Это вчерашние новости из Бинг-Сити. Два хулигана украли сумочку во время езды на мотоцикле. Двое полицейских побежали за ними пешком около 200 метров, и преступники сбежали. Если полицейские преследуют этих воров в машине, думаешь, они сбегут? Здесь излагаются интервью на публике, проведенные репортером. Общественность очень обеспокоена безопасностью нашего города и большинство из них не доверяют нашим милиционерам!".
 
 Чжан Руйцян чихнул и сказал: "Хамф! Эти два хулигана ездят на мотоциклах Сунцзяна?"
 
 "Это не важно. Важно то, что нашему полицейскому департаменту нужны патрульные машины. Если возникнет экстренная ситуация, полицейский департамент может немедленно отправить полицейских. Только не говорите мне, что город не получал жалоб на то, что полицейские прибывают на место преступления слишком поздно?" спросил Фэн Ю, постукивая пальцами по кофейному столику.
 
 Чжан Руйцян молчал. Конечно, он получал жалобы на департамент полиции. Но в каком городе нет? Даже Пекин тоже будет получать такие жалобы. Если основываться на том, что сказал Фэн Юй, то это значит, что каждый отдел полиции должен будет купить машины. Тогда нужны ли полицейские участки? По всему городу почти 20 отделов полиции и более 100 полицейских участков. Все они должны быть приписаны к машинам?
 
 Даже если бы Город купил самую дешевую модель, это стоило бы 20 миллионов юаней. Откуда у города столько денег?
 
 "Эта ситуация улучшится. У города сейчас не так много денег. Если бы мы потратили слишком много денег на департамент полиции, как насчет других департаментов? Даже если бы мы улучшили оснащение нашего Департамента полиции, это тоже не тот путь".
 
 Наконец, этот старый Чжан был перемещен. Это то, чего хотел Фэн Юй.
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: "У вас нет денег? Я могу помочь тебе придумать способ. Городу не нужно беспокоиться о деньгах. Как только вы дадите разрешение, департаменты сами смогут собрать деньги".
 
 "Собрать деньги сами? Как?"
 
 "Разве вы не понимали, что с момента восстановления нашей промышленности в Бинг-Сити возрождаются ночные клубы, бани и т.д.? Некоторые из них незаконны." Фэн Ю сказал и поднял брови.
 
 "Правда?" Чжан Руйцян нахмурился. Почему он не знал об этом?
 
 "Это не так серьезно, как в эпоху Сонг Лаоси". Но все еще много драк, азартных игр и проституции. Если бы полиция их поймала, то штрафов, которые они получат, было бы достаточно, чтобы купить новые машины. Это также сохранит низкий уровень преступности, и в то же время полицейский департамент сможет улучшить их оснащение. Убить двух зайцев одним выстрелом".
 
 "На самом деле, многие отделы могут собрать собственные средства. Эти отделы делают это почти каждый праздничный сезон. Например, Бюро торговли и промышленности может поймать эти нелегальные заводы, Бюро здравоохранения может поймать эти нелегальные клиники. Эти отделы смогут придумать, как собрать собственные средства. Городу не нужно тратить ни цента и даже зарабатывать на этом деньги".
 
 "Заработать деньги?" Чжан Руйцян был сбит с толку. Как город может на этом заработать?
 
 "Точно. Город может консолидировать заказы всех департаментов на транспортные средства, и я дам вам оптовую скидку. Эти отделы будут предоставлять городу средства на новые автомобили по розничным ценам, и город может зарабатывать на разнице". Фэн Ю продолжается.
 
 Глаза Чжан Руйцяна расширились. Он не смог догнать Фэн Ю. Но...... кажется, это хорошая идея!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1008999
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       На следующий день Фэн Юй заметил, что в Бин Сити произошло много изменений, когда он вывел Кириленко за уличной едой. С утра жители Бинг-Сити видели много мужчин с красной повязкой, патрулирующих улицы. Если бы повязка не указывала на то, что эти люди из городского Министерства экологии и охраны окружающей среды, они бы подумали, что вернулись в ту самую эпоху.
 
 "Плюньте на улицы, штраф 2 юаня!" Старушка с красной повязкой порвала билет и отдала его молодому человеку, который только что плюнул на пол.
 
 "Что? Прекрасно? 2 ЮАНЯ? Тётушка, можно я сам вытру?" Молодой человек использовал свои туфли, чтобы вытереть слюну.
 
 "Нет. Разве ты не видела вчера городские новости? В нашем Городе будет репрессия. Город хочет повысить качество жизни своих жителей. Поторопись и заплати штраф. Там полицейские." Старушка упрямо сказала.
 
 Ее лидер сказал ей, что у них есть цель, по которой они должны были нанести удар, и что они также получат часть собранных штрафов". Каждый из них должен был собрать по 100 юаней штрафа. Конечно, все это были внутренние инструкции и не были раскрыты общественности.
 
 Молодой человек повернулся и увидел милиционеров, стоящих на другой стороне улицы. Что происходило сегодня? Полицейские патрулировали так рано утром? С каких пор милиционеры города Бинг стали такими трудолюбивыми? Может, сегодня приедет какой-нибудь великий лидер?
 
 Молодой человек невольно заплатил штраф и выбросил свой билет в мусорную корзину. Однако, порыв ветра сдул билет на пол.
 
 Молодой человек увидел, что старушка бежит к нему, и он сразу же взял билет и положил его в карман. Он бормотал сам себе: "Почему этот билет упал на пол? Если я снова поправлюсь, то не смогу ответить жене за пропавшие деньги".
 
 Старушка не смогла выписать мусорный билет и была разочарована. Она могла получить 10 центов за штраф в 2 юаня! Если бы она смогла собрать 100 юаней штрафа, то заработала бы больше, чем обычно зарабатывала на подметании улиц. Более того, как уборщица дорог, она ненавидела тех людей, которые плевали и мусорили на улицах!
 
 В клинике бюро здравоохранения опечатало клинику. Эта клиника была открыта нелицензированным врачом. Врач в прошлом получил лицензию на врачебную практику за халатность.
 
 Этот врач не следовал процедурам проверки пациента на аллергию перед тем, как вколоть в него пенициллин, и у пациента случился анафилактический шок. Этот врач остался прежним после того, как потерял лицензию. Когда люди из Бюро здравоохранения прибыли в его клинику, там также был пациент, страдающий легкой аллергией.
 
 В клинике Бюро здравоохранения также нашло лекарства с истекшим сроком годности. Этот человек был слишком злым. Похоже, это нельзя было уладить простым штрафом.
 
 Это был хороший арест, но люди из Бюро здравоохранения были несчастны. Это было тяжкое преступление, но они не смогли оштрафовать этого нелицензированного врача.
 
 По вечерам Фэн Ю и Кириленко стояли у уличного лоточного киоска, покупая шампуры для барбекю, когда к лоточнику подбежали несколько человек в форме: "Сколько раз я вас предупреждал? Кто разрешил вам устанавливать здесь ларек? У вас есть разрешение? Есть ли у вас разрешение на работу? Поторопитесь заплатить штраф. 50 ЮАНЕЙ!"
 
 Челюсти Фэн Ю упали, а кусок мяса во рту упал на стол. Который сейчас час? Эти сотрудники Городского административного и правоохранительного бюро должны были быть не при исполнении служебных обязанностей, и почему они просто наложили штраф на этого лоточника, а не конфисковали его кабинку?
 
 Черт, это все из-за моего предложения Чжан Руйцяну?
 
 Жизнь этого лоточника тоже была непростой. Фэн Юй тоже очень нравится его еда. Поэтому он подошел и передал жене лоточника записку в 100 юаней: "Заплатите штраф вот этим. С вашими навыками, вы оба должны организовать приличную палатку". Быть нелицензированным лоточником не является долгосрочным решением".
 
 "Спасибо, молодой человек. Мы также хотим открыть магазин, но не смогли найти подходящее место. Все наши постоянные клиенты остаются в этом районе, и если мы покинем это место, нам придется начинать все заново. Не уходите первыми. Когда эти офицеры уйдут, я приготовлю для вас шампуры".
 
 Жена лоточника думала, что Фэн Юй помог им из доброты, но она не знала, что Фэн Юй чувствует себя виноватым.
 
 Кириленко еще не был полон, когда его утащил Фэн Ю. Когда он уходил, он все еще держал в руках два шампура с почками барбекю.
 
 Фэн Ю не ест такие вещи, но Кириленко это очень нравится.
 
 В тот вечер один местный бизнесмен привел своего клиента в баню на массаж, когда кто-то выбил дверь.
 
 "Полиция, не двигаться! Из какого вы подразделения? Позовите сюда лидера вашего подразделения, чтобы он внес за вас залог".
 
 "Сэр, я работаю на себя".
 
 "Самозанятый? Тогда позвони своей семье, чтобы внести залог и заплатить штраф!"
 
 "Пожалуйста, не говорите членам моей семьи. Теперь я могу заплатить штраф? Сколько? 1000 ЮАНЕЙ? Почему штраф такой большой? Подождите, подождите. Я заплачу штраф. Я также заплачу штраф за этого человека. Ты можешь его тоже отпустить?"
 
 Этот бизнесмен думал потратить всего 50 юаней, чтобы развлечь своего гостя, но в конце концов, он заплатил 2000 юаней. Даже если бы он заключил эту сделку, прибыли бы не было.
 
 Эти полицейские были сумасшедшими? Почему внезапно начались репрессии?
 
 Большинство людей в бане заплатили штрафы на месте. Эти доходы от проституток также были конфискованы. Вот почему департамент полиции мог быстро собрать средства. Люди, которых они поймали, были готовы заплатить штрафы, не сообщив об этом своим компаниям, подразделениям и семье.
 
 "Обе руки за голову и лицом к стене". Никому не позволено говорить!"
 
 Четыре бизнесмена играли в ма-джонг в отдельной комнате, и полицейские ворвались. У них даже не было возможности ничего сказать и их арестовали. Один из них попытался позвонить своим знакомым, но был прижат к полу одним из милиционеров.
 
 Деньги, использованные на азартные игры, были конфискованы, и их спросили, хотят ли они заплатить штрафы или находятся под стражей. Эти несколько начальников не хотели находиться под стражей и предпочли заплатить большие штрафы. Они также не оставили бы никаких судимостей, если бы заплатили штрафы. Один из четырех бизнесменов вытащил телефон и позвонил своему шурину, чтобы тот привез 20 000 юаней для уплаты штрафов.
 
 В отдельной комнате ночного клуба двое мужчин прижали хозяйку и собирались сделать с ней что-то ужасное, когда ей вышибли дверь.
 
 "Разве я не говорил, что никому не позволено входить в мою комнату? Кто, черт возьми, дал тебе мужество войти? Ах................................ Мистер полицейский, я с вами не разговариваю." Один из мужчин собирался выкрикнуть нецензурную лексику, когда увидел, как несколько полицейских ворвались в комнату.
 
 "Все вы, садитесь на пол. Из какого вы подразделения?"
 
 "Сэр, могу я не говорить вам о моем подразделении? Мы ничего не делаем."
 
 "Ничего не делаем? Тогда почему вы не носите штаны?"
 
 "Мы - пара." Другой человек закричал.
 
 "Пара? Вас четверо. Это значит, что все вы совершили групповую разнузданность и будут обвинены в суде. Хорошо. Я не буду принимать во внимание обвинение в проституции, но мы будем рассматривать это как уголовное дело и передадим вас детективам.
 
 "Пожалуйста, товарищ милиционер. Пожалуйста, дайте нам шанс".
 
 "Кто с вами товарищи, преступники?"
 
 "Господин старший офицер полиции."
 
 "Мне всего 25 лет."
 
 "Брат офицер, мне 20 лет. Эээ.... эти девушки здесь проститутки. Я признаю обвинения, и мы заплатим штрафы. Вы можете не сообщать моему подразделению?" Человек с хлебом, который выглядел, как будто ему за сорок, умолял офицера полиции.
 
 Той ночью разгон Бинг Сити оставил глубокое впечатление на жителей. Большинство жителей были довольны этим. Они хотели, чтобы Бинг-Сити был очищен от всех этих пороков. Они похвалили городское правительство за эти репрессии. Больше всего похвал получил мэр города Бинг Чжан Руйцян. Жители слышали, что это преследование было предписано мэром.
 
 Конечно, те, кто был оштрафован, проклинали город в своих сердцах.
 
 Записи переводчика: Во время Культурной революции в Китае в 1960-х, Красные гвардейцы носили красные нарукавные повязки. Вы можете прочитать больше о красных гвардейцах здесь.
 
 Виновные в преступлении "Групповая разнузданность" в Китае могут быть посажены в тюрьму на срок до 5 лет. Статья об этом законе находится в этой ссылке. Вот страница Википедии о законе о проституции в Китае.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Red_Guards
 
 http://www.globaltimes.cn/content/841386.shtml
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Prostitution_in_China#Prostitution_law
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1013367
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       Фэн Юй передал Кириленко новый прайс-лист, но Кириленко так и не остался доволен. Его люди сказали ему, что Бин Сити не покупает никаких автомобилей Songjiang Motors. Он беспокоился, что с этими автомобилями могут возникнуть проблемы.
 
 Кириленко доверял Фэн Ю, так как Фэн Юй был его важным партнером на его горнодобывающем предприятии. Но он не верит в компанию "Машиностроение". А что, если Фэн Юй тоже был обманут людьми из Машиностроительной компании? Он хочет подождать, пока городское правительство разместит их заказы, прежде чем делать покупки.
 
 Фэн Ю тоже беспокоился. Этот Кириленко стал умнее и его нелегко было обмануть, как раньше. Но в этот момент Фэн Юй получил телефонный звонок от Чжана Руйцяна. Чжан Руйцян попросил Фэн Юя совершить поездку к городскому правительству.
 
 "Всё из-за твоего предложения, Бин Сити в хаосе". Все мои люди слишком много. Они хотят наложить штрафы на все. Они штрафуют ради того, чтобы получить штрафы!" Чжан Руйцян был в ярости.
 
 Фэн Юй расправил руки ладонями вверх: "Эти силовики - все сотрудники города. Какое отношение это имеет ко мне? Кроме того, это тоже хорошо. По крайней мере, теперь улицы стали чище, и все эти места с плохой репутацией были закрыты. Ты беспокоишься о налоговых поступлениях?"
 
 "Чушь!"
 
 Налоговых поступлений? Эти места никогда не платили налоги. Чжан Руйцян никогда не ожидал, что в городе будет столько проблем.
 
 Чжан Руйцян считал, что город Бин находится в хорошей форме под его руководством. Доходы города неуклонно росли, и у жителей была хорошая жизнь. Но он не знал, что под поверхностью города столько проблем!
 
 Общая сумма собранных штрафов потрясла Чжан Руйцяна!
 
 Только деньги, конфискованные у нелегальных азартных игр, составили более 3 миллионов юаней! Эта сумма не включает в себя штрафы. Если бы он включал в себя штрафы, то департамент полиции собрал почти 8 миллионов юаней!
 
 Средняя годовая зарплата жителей города Бинг после увеличения в последние годы составляла около 1800 юаней. Почему в азартных играх было так много людей?
 
 По-прежнему существовала проблема проституции. Полицейское управление арестовало более 300 покровителей проституток и конфисковало несколько сотен тысяч доходов от проституции. В сочетании с штрафами общая сумма собранных средств составила несколько миллионов.
 
 Этими проститутками в основном были бывшие работницы текстильных фабрик и других несостоятельных государственных фабрик. Чжан Руйцян с грустью узнал, что некоторые из проституток были даже несовершеннолетними.
 
 Он чувствовал, что не справился со своими обязанностями. Реформирование государственных предприятий провалилось, и это было результатом. Если бы у этих женщин была работа, они бы не занимались проституцией.
 
 Если бы Фэн Юй знал, о чем думает Чжан Руйцян, он бы обязательно сказал Чжан Руйцян, что эти женщины вступили в эту профессию, потому что это были легкие деньги!
 
 Не было никаких проблем с тем, что полиция проводила рейды в этих местах и произвела эти аресты. Но его разозлило то, как полиция вела дела о драках. Полицейские даже не пытались успокоить ситуацию и расследовать причины драки. Первое, что делали полицейские, это шлёпали обе стороны штрафами. Заплатить штраф в 200 юаней, а затем заблудиться. В конце концов, эти двое мужчин снова дрались за пределами полицейского участка. Офицеры снова арестовали их, и штрафы были увеличены до 400 юаней каждый.
 
 Как полицейские могли так поступить с этим делом?! Хотя эти двое мужчин не осмеливаются снова драться за пределами участка, кто знает, если бы они снова дрались где-нибудь в другом месте?
 
 Правоохранительные органы городского административного и правоохранительного бюро арестовали этих незаконных лоточников, но не конфисковали ларьки лоточников и отпустили их на месте после уплаты штрафов. Некоторые даже вели переговоры с лоточниками о сумме, которая должна быть выплачена за то, чтобы не поймать их снова в ближайшие несколько дней.
 
 Какая разница между этими хулиганами, собирающими плату за защиту, и ими?!
 
 Кроме того, с каких пор Бюро Здравоохранения уполномочено выдавать штрафы? Какой закон разрешал им налагать штрафы на людей?
 
 В заключение хочу сказать, что все госорганы использовали всевозможные способы и оправдания, чтобы обосновать свои действия по наложению штрафов. Вчера штрафы выписывались по всему городу и даже уездам.
 
 Общая сумма, собранная городом вчера, составила более 20 миллионов юаней!
 
 Даже после того, как город собрал столько, многие единицы все равно не были удовлетворены. Почему другие подразделения собрали так много штрафов, а наше подразделение так мало? Эти подразделения даже могли позволить себе выделить машины заместителям начальников. Штрафов, собранных нашим подразделением, было недостаточно даже для того, чтобы все заместители начальников были обеспечены автомобилями.
 
 Поэтому сегодня многие подразделения продолжили свою работу. Они находили всевозможные оправдания, чтобы оштрафовать нарушителей, чтобы собрать средства на новые машины. Что касается департамента полиции, то большинство офицеров отдыхали. Их операции в основном проводились в ночное время.
 
 Сегодня утром, по дороге на работу, Чжан Руйкян видел, как многие люди на улицах применяли закон.
 
 Хотя в газетах сообщалось, что вчера в городе была проведена операция по очистке, но Чжан Руйкян знал, что если эта операция продолжится, возникнет много проблем.
 
 Все это произошло потому, что Чжан Руйцян поверил тому, что сказал Фэн Юй. Он сказал руководителям ведомств, что после того, как они соберут достаточно средств, город объединит все их заказы и закупит машины у компании "Машиностроение". Но он никогда не ожидал, что ситуация будет настолько тяжелой.
 
 Всего за один день более одного подразделения собрали достаточно средств.
 
 Даже Национальная комиссия города по здравоохранению и планированию семьи понесла на себе гнев многих людей. Они хотели наложить штрафы на людей с близнецами! Эти люди чуть не пожаловались городскому правительству!
 
 Чжан Руйцян чувствовал, что именно Фэн Юй создал для него все эти проблемы. Но в глубине души он знал, что не может во всем этом винить Фэн Юя.
 
 Фэн Юй увидел Чжан Руйцяна в глубине души и продолжил спрашивать: "Лидер, судя по тому, как вы говорите, похоже, что сбор средств, проводимый агентствами, удался"?
 
 Чжан Руйцян чуть не подавился собственным сигаретным дымом. Сбор средств? Если бы жители знали, что госорганы собирают средства таким образом, они бы бросили яйца в городскую управу!
 
 К счастью, все агентства были на одной волне и утверждали, что пытаются повысить имидж города и ликвидировать всех черных овец в городе. Они хотят встретить новый год с лучшим и более чистым городом!
 
 "Хватит нести со мной чушь". Скажи мне правду. Ты нанял кого-нибудь, кто научит эти подразделения всем этим методам?" Чжан Руйцян уставился на Фэн Юя.
 
 Фэн Юй смотрел Чжан Руйцяну в глаза: "Нет".
 
 Фэн Юй не учил этих людей всем этим трюкам. Даже Фэн Юй также не ожидал, что эти агентства будут до сих пор растягивать вещи. Но в целом, это было действительно хорошо для города. Но эти подразделения не должны делать это так часто. Жителям это не понравится.
 
 Чжан Руйцян долго смотрел на Фэн Юя. Он поверил его словам.
 
 "Вы упомянули, что если бы Город купил ваши машины, вы бы продали их нам по себестоимости?"
 
 Фэн Ю кивнул. Теперь он хотел использовать Город, чтобы рекламировать его. Другие города также последуют за городом Бин и приобретут автомобили Songjiang Motors. Может быть, он и не будет зарабатывать на сделке с Бин Сити, но он будет получать прибыль от продаж с другими городами.
 
 Чжан Руйцян взял лист бумаги из стопки документов и передал Фэн Юю: "Хорошо. Вот модели и количество. Я позволю моим людям связаться с Ли Миндэ".
 
 Ли Миндэ не осмеливается скрывать стоимость транспортных средств от Чжана Руйцяна.
 
 Фэн Юй взял лист бумаги у Чжана Руйцяна, и его глаза чуть не выскочили. Черт, почему город хочет заказать 316 машин?
 
 Разве они не договорились о 100 машинах? Почему этот заказ превысил то, о чем они договаривались ранее? Старый Чжан взбесился или мои глаза играют в трюки? Лидеры этих агентств сошли с ума?
 
 Даже если бы эти заказы были на самую дешевую модель, общая стоимость заказов составила более 26 миллионов юаней. Сколько штрафов город собрал вчера? Старый Чжан не боялся, что губернатор провинции будет недоволен?
 
 Фэн Юй сожалел. Стоимость....... Какая потеря! Если бы это было рассчитано на основе розничных цен, то Машиностроительная компания потеряла более 10 миллионов юаней от этой сделки! Не может быть. Он должен снова поговорить со Старым Чжаном.
 
 Записи переводчика: У Китая была политика в отношении одного ребенка до 2015 года. Национальная комиссия по здравоохранению и планированию семьи была правительственным органом, который контролировал эту политику. Если вам интересно узнать больше об этой политике, посмотрите эту ссылку из Вики.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/One-child_policy
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1013368

    
  





  Экстраординарный гений Глава 453 - Преподавание урока Чжан Руйцяном


  

    
       Лицо Фэн Юя было черным, когда он покинул офис Чжан Руйцяна! Этот Чжан Руйцян был слишком злым. Только половина заказов была самой дешевой версией олимпийской модели. Были также десятки заказов на самую дорогую версию. Чжан Руйцян счастливо подошел к двери Фэн Юя и даже сказал ему, чтобы он часто заходил к нему в офис, чтобы поболтать.
 
 Но в его машине Фэн Юй улыбнулся. Чжан Руйцян ах, Чжан Руйцян. Ты думал, что город воспользовался мной? Грмф! Только количество ваших заказов будет нашим рекламным инструментом. Это не потеря для нас!
 
 Для Фэн Юя не было возможности принять эти машины к продаже по себестоимости. После некоторых торгов ему удалось убедить Чжан Руйцяна позволить машиностроительной компании получить некоторую прибыль. В противном случае, Фэн Юй не смог бы ответить Фу Гуанчжэну.
 
 Фэн Юй должен сказать Ли Миндэ, чтобы он добавил в транспортные средства расходы на маркетинг, управление и всевозможные расходы. Он не должен позволять Чжан Руйцян использовать деньги Машиностроительной компании, чтобы угодить другим так легко.
 
 Фэн Юй спросил Чжана Руйцяна о его заказах. Даже если бы Департамент полиции хотел получить столько машин, но эти старые машины все равно можно было бы выдать уездам и районам. Почему им все еще нужно было заказывать столько машин?
 
 Фэн Юй узнал, что Чжан Руйцян помог правительству провинции заказать партию машин! Правительство провинции хотело закупить партию автомобилей Audi на Первом автомобильном заводе. Но они услышали, что в Бин-Сити начали производить свои собственные автомобили, и производительность этих автомобилей была лучше и дешевле, чем у Audi. Поэтому правительство провинции решило использовать марку Songjiang. На первый взгляд, они утверждают, что поддерживают местную промышленность, но на самом деле, они просто хотели иметь большую ценность за свои деньги.
 
 Ничего страшного, если Машиностроительная компания не получит никакой прибыли от продажи автомобилей городу. Но не зарабатывать на продаже провинциальному правительству? Фэн Юй поссорился с Чжан Руйцяном на месте. Как город может принимать такие решения для Машиностроительной компании?
 
 Что? Вы дадите нам налоговые субсидии? Налог в этом году будет освобожден и 50% налогов на следующий год? Вы должны были упомянуть об этом раньше. Правительство провинции может пользоваться теми же ставками, что и наш Бинг-Сити.
 
 Фэн Юй согласился немедленно. С каждого автомобиля будет только 5% прибыли. Но на самом деле, прибыль была не менее 10%.
 
 Несмотря на то, что прибыль была минимальной, она все равно была приемлемой. Самое главное, что его налоги на этот год были отменены, и в следующем году машиностроительной компании нужно будет заплатить только 50% налогов. Это поможет развитию его автомобильного проекта.
 
 Хотя в Бинг-Сити есть только филиал, от текущего спроса они будут продавать в основном олимпийскую модель. На следующий год это должно быть то же самое.
 
 На обратном пути в машиностроительную компанию Фэн Юй почувствовал, что что-то не так, как Чжан Руйцян улыбнулся ему.
 
 Фэн Юй прибыл в Машиностроительную компанию и передал заказ города Ли Миндэ.
 
 "Старый Ли, это приказ города". 316 машин. Ты должен принять меры, чтобы доставить машины как можно быстрее".
 
 "Более 300 машин? Это большой заказ. Я знал, что этот заказ будет большим, когда ты будешь управлять им. Прибыль от этой сделки должна быть почти 10 миллионов, если прибыль каждого автомобиля составляет 30 000 RMB." Ли Мингде был очень рад. Несмотря на то, что 10 миллионов юаней были ничем по сравнению с миллиардами, вложенными в эту сделку, она все равно была хорошим началом.
 
 "Прибыль не так высока. Вы добавляете стоимость всех материалов, рабочей силы, износа оборудования в стоимость транспортных средств и добавляете 5% прибыли". Фэн Юй вздохнул.
 
 А? Что за выражение Ли Миндэ? Не доволен? Он не знает, что налоги для автозавода также были довольно высокими?
 
 "Менеджер Фэн, это освобождение от налогов - то, что я обсуждал с Городом на прошлой неделе, и они уже договорились."
 
 А?
 
 Фэн Ю был ошеломлён. Ф*к! Город уже согласился на это на прошлой неделе? Меня обманул Чжан Руйцян!
 
 "Мэр Чжан знает об этом?" Фэн Юй спросил.
 
 "Конечно. Это не мелочь. Как мэр может не знать об этом?"
 
 "Старина Ли, возьми с собой этот бланк заказа. Мы сейчас же пойдём в городское правительство!" Фэн Юй был в ярости. Используя некоторые условия, которые уже были одобрены, чтобы обмануть его? Это было слишком презрительно!
 
 "Где мэр Чжан?" Фэн Юй посмотрел на секретаря Лю и спросил.
 
 "Он пошёл в правительство провинции на встречу."
 
 Фэн Юй чихнул: "Ты думаешь, я дурак? Почему ты всё ещё здесь, если он пошёл в правительство провинции на встречу?"
 
 Секретарь Лю улыбнулся: "Мэр Чжан попросил меня остаться здесь, чтобы подождать тебя."
 
 Секретарь Лю также не ожидал, что Чжан Руйцян даст ему такое трудное задание! Когда он думает о характере Фэн Юя, у него возникают проблемы. Как мягкий, так и жесткий подходы не работают на Фэн Юя. Секретарь Лю все-таки был только секретарем. Другие люди дали ему лицо из-за Чжана Руйцяна. Но по отношению к Фэн Юю он знал, что Фэн Юй был здесь, чтобы поссориться с мэром.
 
 Но лидер поручил секретарю Лю обмануть Фэн Юя. Секретарь Лю в глубине души молился, чтобы Фэн Юй не выдержал обид.
 
 "Где это соглашение, которое я подписал? Принеси его сюда. Я хочу разорвать его на куски!" Фэн Юй протянул руку к секретарю Лю.
 
 "Управляющий Фэн, как вы можете разорвать подписанное соглашение? Менеджер Ли, помогите мне убедить менеджера Фэна." Секретарь Лю посмотрел на Ли Миндэ.
 
 Ли Миндэ не осмеливается пойти против Фэн Юя, и в то же время не хочет обидеть секретаря мэра. Так что...
 
 "Аааа... Я уже старый. У меня проблемы с простатой. Мне нужно снова пойти к джентльменам. Пожалуйста, подождите немного."
 
 Ли Мингде придумал отговорку и сбежал. Фэн Ю также не ожидал, что Ли Миндэ ему сильно поможет. Ему нужно было только, чтобы Ли Минде выступил в качестве свидетеля того, что Чжан Руйцян обманул его капюшоном.
 
 Старый Чжан - это слишком! Если бы у Чжана Руйцяна был мобильный телефон, Фэн Юй позвонил бы ему и отругал бы его!
 
 После того, как Ли Миндэ ушёл, секретарь Лю привел Фэн Юя на место: "Управляющий Фэн, успокойтесь. Это не то, что вы думаете". Секретарь Лю подумал, что лучше сказать Фэн Юю правду и не обманывать его.
 
 "Что ты имеешь в виду? Город уже дал нам эти условия в качестве своей поддержки нашей компании по машиностроению в Бин-Сити. Потому что я не знаю об этом, вы использовали это, чтобы обмануть меня?! Как Город может это сделать? Подумайте о том, сколько я внесла в город за последние несколько лет?"
 
 "Потише. Менеджер Фэн, дайте мне закончить то, что я хочу сказать." Секретарь Лю похлопал по плечам Фэн Ю. Его голос был слишком громким.
 
 "Прекрасно. Вы говорите. Я хочу услышать, какое у вас есть для меня объяснение". Фэн Юй гневно ответил.
 
 "Лидер попросил меня показать тебе этот контракт, когда ты приедешь. Он просто пошутил с тобой с предыдущим контрактом". Секретарь Лю вытащил контракт из ящика.
 
 Фэн Юй взглянул на контракт. Ставки на автомобили по этому контракту составляли от 10 000 до 20 000 юаней за каждую машину. Эта ставка была даже выше, чем та, что он предлагал системе видеонаблюдения.
 
 "Что это значит?" Фэн Ю посмотрел на секретаря Лю в оцепенении.
 
 "Лидер сказал: "Фэн Юй слишком самоуверен, и он не очень хорошо управляет компанией". Если в машиностроительной компании нет Ли Миндэ, то она наверняка попадет в переделку". Это урок для него". Не думайте, что он может сделать все и сохранить свою хитрость. Даже Ли Минде может легко превзойти Фэн Ю, когда дело доходит до обмана". Мэр Чжан также хотел, чтобы я сказал вам, что он порвал предыдущий контракт. Но он помог вам указать на некоторые ваши слабости, и вы учтете это в своих будущих деловых сделках. Разве вы не должны сделать что-нибудь, чтобы показать свою признательность? В северном районе от реки город хочет построить среднюю школу и две младшие школы. Но у города не хватает средств, а нам не хватает 3-х школьных зданий. Лидер сказал, что обычные школьные здания подойдут". Секретарь Лю имитировал тон Чжана Руйцяна.
 
 Черт, Чжан Руйцян только что преподал мне урок? Я был слишком самоуверен?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1013369

    
  





  Экстраординарный гений Глава 454 - Брат Ки, подумай о своей русской армии.


  

    
       Чжан Руйцян знал Фэн Юй наизнанку. Фэн Юй действительно пожертвовал 3 современных здания школы и все удобства в ней. Каждое здание стоило более 1 миллиона юаней. Конечно, это пожертвование было сделано не от Машиностроительной компании. Оно было из кармана Фэн Ю.
 
 Здание Тай Хуа будет брендом в будущем, и как здания могут быть обычными? Через 20 лет эти здания все еще должны быть в хорошей форме и удовлетворять требованиям школ!
 
 После того, как Фэн Юй ушёл, он задумался о себе. Самое главное, он должен создать профессиональную команду для проведения деловых переговоров.
 
 Фэн Юй не может полагаться на свои нынешние навыки и опыт предыдущей жизни. Он должен искать элиту в переговорах. Для Фэн Юя было невозможно обучить кого-то, кто специализировался бы в этой области.
 
 Просто посмотрите на людей в Тай Хуа Трейдинге. Все они показали хорошие результаты, но они все еще были далеки от элиты. Если бы они были выдающимися, они бы оставили компанию, чтобы создать свой собственный бизнес.
 
 Хотя Чжан Руйцян преподал Фэн Юю урок по этой сделке, он также очень помог Фэн Юю. По крайней мере, он мог показать Кириленко, что город приобрел более 300 автомобилей.
 
 Экономика России сильно пострадала, но расходы правительства не сильно сократились. Бюджет страны сначала выдаст свои деньги правительственным учреждениям.
 
 Если бы Бинг-Сити смог закупить более 300 автомобилей, то не должно быть проблем с продажей этих машин российскому правительству.
 
 "Фэн", завтра я вернусь в Москву. Я обязательно куплю ваши машины, и я готов принять предложенную вами цену". Но у меня с собой не так много наличных. Ii разместит депозит, и после того, как я продам машины, я переведу остаток на ваш счет. Вас это устраивает?"
 
 "Почему бы и нет? Я доверяю тебе. Тогда договорились. Ты можешь перевести на счет Тай Хуа Трейдинг. Тай Хуа Трейдинг является основным дистрибьютором машинной компании".
 
 Они оба работали вместе довольно долго и доверяли друг другу.
 
 Цены, предложенные Кириленко, были выше, чем цены Фэн Ю, проданные городу. Даже если он вычитал налоги на экспорт, прибыль все равно была намного выше, чем та, которую он получил от сделки с городом.
 
 Почему Кириленко все равно принял эту цену? Потому что на российском рынке есть только топ-серии и автомобили самого низкого класса. Самые дешевые импортные английские автомобили будут стоить более 80 000 долларов США. Автомобили высшего класса будут стоить несколько сотен тысяч долларов США. Русская "Волга" стоит менее 20 000 долларов США. Очень мало автомобилей среднего класса.
 
 Кириленко поговорил со своими людьми и почувствовал, что даже если бы эти автомобили использовались как семейные, рынок был бы огромным. Кириленко все равно может использовать свои связи с правительством.
 
 Кириленко был уверен, что сможет легко продать 10 000 автомобилей правительству. Если он приложит больше усилий, он может продать еще больше.
 
 10 000 автомобилей, даже если Кириленко заработает 2 000 долларов за машину, это будет 20 миллионов долларов. Это было гораздо выгоднее, чем торговля товарами. Самое главное, что ему не нужно вкладывать много средств.
 
 Кириленко получал депозиты от правительства наличными, а затем использовал их для размещения заказов от компании "Тай Хуа трейдинг". После того, как он доставил автомобили, он собирал баланс у правительства, а затем перечислял платежи в компанию "Тай Хуа Трейдинг".
 
 Что касается продажи этих автомобилей физическим лицам в качестве семейных, то Кириленко решил ориентироваться только на этих бизнесменов.
 
 "Брат Ки, вы считаете, что российский автомобильный рынок только такой маленький? Вы можете продать всего 10 000 автомобилей в год?". Фэн Юй показал Кириленко свой указательный палец.
 
 Кириленко удивлённо посмотрел на Фэн Ю: "10 000 автомобилей все еще считаются маленькими?" Сколько автомобилей можно продавать в Китае в год?
 
 Фэн Юй вздохнул и спросил: "Брат Ки, вы забыли, чем занимается ваша семья?"
 
 Кириленко сделал паузу на секунду. Чем занимается моя семья? 
 
 Кириленко широко открыл глаза: "Фэн, ты говоришь мне продать свою технику нашей русской армии?"
 
 "Почему бы и нет?"
 
 "Но только ваша модель внедорожника Сонгцзян подходит нашей армии".
 
 "Я говорю о внедорожнике Сонгцзян. Особенно о модели с дизельным двигателем. Эта модель обладает большой мощностью, прочностью, расходует меньше топлива и подходит для холодной окружающей среды. Кроме того, мы можем помочь вам покрасить автомобили в армейский зеленый цвет или маскировочную краску. Что вы думаете?"
 
 Кириленко все еще был недостаточно умен. На самом деле, Фэн Юй считал, что все модели Сонгцзян могут быть проданы российской армии. Это было только до Кириленко.
 
 Этот дизельный внедорожник не будет популярен в Китае. И не потому, что китайцы не любят эту технологию. А из-за качества дизеля в Китае. Качество китайского дизеля было наихудшим в Азии и его нельзя сравнивать с европейским.
 
 Если качество дизельного топлива было не очень хорошим, то автомобиль будет потреблять больше топлива, и будет износ. Кроме того, ускорение дизельных автомобилей было более медленным и громким. Продажи таких автомобилей будут не очень хорошими.
 
 Самым обидным было то, что многие АЗС в городах не имеют дизельного топлива! Именно в деревнях больше дизельного топлива благодаря тракторам.
 
 Но для рынка семейных автомобилей, города будут более популярны. Это было потому, что у жителей городов было больше покупательной способности. Эта дизельная модель внедорожника была специально разработана для военного применения.
 
 Качество дизельного топлива в России было отличным и выдерживало суровые и холодные условия эксплуатации. В России были самые передовые дизельные технологии в мире.
 
 Конечно, если россияне считают, что модель с дизельным двигателем была недостаточно хороша, то у них есть возможность выбрать модель с бензиновым двигателем. В этой модели также используется технология турбонаддува, и мощность не проиграет дизельной модели.
 
 Кириленко подумал. Если бы он мог продать машины армии, то это могло бы стать для него новым источником дохода. Количество проданных машин неизбежно увеличится.
 
 Но сейчас у Кириленко не было недостатка в деньгах. Если он воспользуется связью отца, это повлияет на него? Что подумают другие о его отце, если он продаст эти машины армии?
 
 Но отец Кириленко сейчас не отвечал за тыловое обеспечение. Его влияние в тыловом обеспечении было не таким сильным, как раньше. Кириленко мог бы дать тому, кто сейчас отвечает за тыловое обеспечение, некоторые льготы в обмен на продажу этих машин армии. Его отец не должен быть сильно затронут.
 
 Кириленко также искушался прибылью. Если бы российская армия купила эти машины, то это было бы более 10 000 единиц. Он также получил известие, что армия рассматривает возможность замены некоторого оборудования. Транспортные средства были одним из оборудования в списке.
 
 Если бы Кириленко мог стать поставщиком военной техники, то его прибыль могла бы превысить 100 миллионов долларов!
 
 Прибыль в 100 миллионов долларов была для Кириленко действительно заманчивой.
 
 "Фэн, можешь ли ты гарантировать, что у твоих машин не будет проблем?"
 
 "Я не могу быть уверен на 100%. Все автомобильные заводы мира не могут этого гарантировать. Но вы проверили качество наших автомобилей. Я уверен, что наши автомобили будут отвечать требованиям ваших военных. Только не говорите мне, что вас не искушает прибыль от этой сделки?"
 
 Если бы российская армия использовала автомобили Songjiang Motors, тогда китайской армии понадобилось бы покупать иномарки? Фэн Юй мог бы на этом примере продать свои внедорожные модели китайским военным!
 
 "Фэн, мне нужно подумать об этом. Я сообщу тебе о своём решении позже."
 
 "Без проблем." Фэн Ю улыбнулся. Он мог видеть "$$$; символы в глазах Кириленко!".
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  Экстраординарный гений Глава 455 - Старый Хоу, у вас есть друзья в армии?


  

    
       Отправив Кириленко и его команду, Фэн Юй не вернулся в Пекин. Вместо этого он отправился на авиационный завод.
 
 "О, менеджер Фэн. Зачем вы здесь? Разве ты не должен сейчас быть в Пекинском университете?" Хоу Хайтао спросил и улыбнулся.
 
 "Давненько я тебя не навещал и скучаю по твоему чаю." Фэн Ю проклинал Хоу Хайтао за его притворство. Я был в Бин-Сити несколько дней. Не притворяйся, что не знаешь! "Эти русские сигареты мне дарит мой друг". Попробуйте и посмотрите, не отличается ли вкус от наших местных сигарет".
 
 "О, большое спасибо. Сяо Сунь, используйте мои лучшие чайные листья, чтобы заварить чашку чая для Менеджера Фэна".
 
 Хоу Хайтао молчал, давая указания своей секретарше. Он улыбнулся и посмотрел на Фэн Ю. У Фэн Юя должны быть другие мотивы, когда он дарит ему подарки. В этом мире нет бесплатных обедов. С давних времен было много таких высказываний.
 
 Фэн Ю проклял этого коварного старого лиса в его сердце. Хоу Хайтао определённо знал, что Фэн Ю нуждается в чём-то от него, но он просто отказывается спросить первым.
 
 Это был вызов, чтобы понять, кто более терпелив.
 
 Фэн Юй также молчал, и когда ему подавали чай, он просто спокойно наслаждался своим чаем. Но когда Фэн Юй увидел, как Хайтао зажигает сигару, он понял, что проиграл этот вызов пациенту.
 
 С каких пор Хоу Хайтао курит сигары? Откуда взялась эта сигара? В Бинг-Сити не должно быть магазинов, торгующих сигарами. Чтобы закончить эту чёртову сигару, понадобится как минимум полчаса, а дым был невыносим! Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Ю самодовольно и всё равно спросил: "Менеджер Фэн, хотите сигару? Это подарил мне друг".
 
 "Кашляй...... Директор Хоу, я не курю. Эээ...... Я слышал, что недавно авиационный завод был переоборудован под военную установку?"
 
 "Нет. Но наша фабрика теперь считается одной из военных дочерних компаний. Мы до сих пор производим продукцию для потребителей." Хоу Хайтао улыбался, когда говорил это. Он гордился этим и должен получить повышение в следующем году.
 
 Это была его мечта. Хоу Хайтао наконец-то смог достичь своей цели. Он собирался получить повышение до генерала! Несмотря на то, что он пользовался преимуществами и благосостоянием генерал-майора, он не имел такого звания. Теперь он станет настоящим генерал-майором! Многие люди даже не могли получить это звание в своей жизни.
 
 Хоу Хайтао не ожидал, что он получит этот шанс в его возрасте. Он должен был признать, что Фэн Ю сыграл свою роль в его повышении. Фэн Юй дал возможность авиационному заводу заработать деньги, помог заводу приобрести первую в Китае электрическую печь высокой мощности, а также приобрел для них многие другие авиационные технологии. Все это помогло Авиационному заводу стать самым передовым производителем самолетов в Китае.
 
 "Директор Хоу, это значит, что у вас есть связи в армии?" спросил Фэн Ю.
 
 Рука Хоу Хайтао, которая держала сигару, потрясла и осторожно посмотрела на Фэн Юя. Чего хочет это отродье? Почему он спрашивал о военных?
 
 "Менеджер Фэн, что вам нужно?"
 
 "Директор Хоу, почему вы так нервничаете? Я хороший гражданин. Думаешь, я сделаю что-то ужасное? Я просто хотел узнать, есть ли у вас сильные связи в армии." Фэн Юй улыбнулся, как хитрая лиса.
 
 "У меня есть кое-какие связи, но будет ли это зависеть от того, насколько сильны эти связи. Просто скажи, чего ты хочешь". Хоу Хайтао тайно радовался в своем сердце. Он не прикоснулся к коробке русских сигарет, подаренной ему Фэн Ю. Возможно, ему придется попросить Фэн Ю забрать сигареты позже.
 
 Но даже если он отказался помочь Фэн Юю, Фэн Юй не должен забирать эту сигарету. Хоу Хайтао очень интересно узнать, как выглядят русские сигареты на вкус.
 
 "Я вспомнил, что вы довольно близки с тем генералом Шенем, который приехал в город Бин. Что он возглавляет в армии?" спросил Фэн Ю.
 
 "Старый Шень? Что ты ищешь его?" Хоу Хайтао подозрительно посмотрел на Фэн Юя. Этот Фэн Ю слышал о недавнем повышении Старого Шэня?
 
 "Ничего особенного. Мне просто интересно, сможет ли он принять решение о военных закупках". Фэн Юй потер нос и сказал.
 
 "А? Военные закупки? Менеджер Фэн, ваш бизнес достаточно успешен. Вы не должны думать о том, чтобы иметь дело с нашими военными". Хоу Хайтао покачал головой. Этот Фэн Ю хочет вести дела с военными? Он ещё не достиг этого уровня.
 
 "Директор Хоу, что, по-вашему, я хочу продать нашей армии?"
 
 "Это должны быть увлажнители вашей компании, электрические вентиляторы и т.д. Военным все эти вещи не нужны. Они солдаты и должны уметь справляться с трудностями". Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Ю. У военных не хватает бюджета, чтобы купить продукцию Фэн Ю. Фэн Юй продавал электрический вентилятор за несколько сотен юаней, и он четко знал, сколько стоит его реальная стоимость.
 
 В прошлом, когда на авиационной фабрике была доля прибыли, а Хоу Хайтао считал, что безлопастные вентиляторы должны продаваться по такой дорогой цене. Но после того, как он не смог получить долю прибыли, он подумал, что Фэн Юй слишком зол, чтобы продавать эти вентиляторы по высоким ценам!
 
 "Кто сказал, что я хочу продать эти вещи? Более того, я не думаю, что никто в армии не использует мою продукцию". Фэн Ю посмотрел на Хоу Хайтао. У вас в офисе нет увлажнителя воздуха? Только не говорите мне, что в офисах генералов в армии нет увлажнителей.
 
 "Тогда что ты хочешь продать?"
 
 "Транспортные средства. Транспортные средства, произведенные "Машиностроительной компанией". Внедорожники."
 
 Хоу Хайтао нахмурился. Внедорожники? Армия нуждается в таких машинах. Но он не имел права голоса.
 
 "Менеджер Фэн, вы слишком высоко обо мне думаете. Если это связано с самолётом, я всё равно смогу вам помочь". Вы также можете забыть о Старом Шене. Он тебе не поможет". Хоу Хайтао думал в своем сердце. Ты хоть знаешь Старого Шэня? Почему он должен тебе помогать?
 
 "Директор Хоу, мы знаем друг друга довольно давно. Я когда-нибудь тебя обманывал? Я также играю роль в успехе авиационной фабрики. Разве ты не согласен?"
 
 Хоу Хайтао проявил болезненное выражение и сказал: "Менеджер Фэн, я действительно не могу в этом сильно помочь."
 
 "Директор Хоу, кому вы продаёте самолёты, произведённые на вашем заводе? Не говорите мне, что не знаете человека, ответственного за военную покупку?" Фэн Ю недовольно спросил.
 
 "Я знаю его, но мы не продаём наши самолёты с нашей стороны. Это военные заказывают, а мы производим". Хоу Хайтао объяснил. Все военные заказы на его фабрике были основаны на старой практике в эпоху плановой экономики.
 
 "Директор Хоу, помогите мне связаться с главным. Он может подойти и взглянуть на мои машины. Я дам авиационному заводу 1 миллион вне зависимости от того, пройдет эта сделка или нет". Фэн Ю показал один палец.
 
 Авиационная фабрика сейчас уже не та, что была раньше. 1 миллион юаней теперь был ничем для Хоу Хайтао. Самое главное, он не хочет, чтобы этот вопрос повлиял на его продвижение по службе.
 
 "Менеджер Фэн, я действительно не могу вам сильно помочь. В крайнем случае, я могу помочь вам передать сообщение. Я не могу попросить этого человека прийти".
 
 "2 миллиона. Мне нужно только познакомиться с этим человеком. Я сам его уговорю". Фэн Юй сделал предложение.
 
 "Только одна встреча?"
 
 "Мне нужно встретиться и поговорить с ним всего один раз."
 
 "Хорошо. Приходите до Нового года. К нам приедут высокопоставленные военные из Шэнь Сити. Как ты собираешься дать нам 2 миллиона?" Хоу Хайтао согласился.
 
 Черт, я впустую потратил лишний миллион!
 
 "Ты до сих пор помнишь, я говорил тебе, что технологию безлопастного вентилятора можно использовать для изготовления сушилок для рук? Это не должно быть сложно для вашей фабрики. Помогите мне разработать этот продукт, и я куплю эту технологию за эти 2 миллиона".
 
 "Договорились!"
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  Экстраординарный гений Глава 456 - Торги?


  

    
       "Фэн Ю", где ты был эти несколько дней? Ты продолжаешь ходатайствовать об отпуске. Ты всё ещё хочешь закончить школу?" Советник школы уставился на Фэн Ю. С этим учеником было слишком тяжело справиться!
 
 "Учитель, я не забыл свою учебу. Я мог наверстать упущенное на всех своих занятиях. Кроме того, у меня есть кое-что важное. Я вернулся, чтобы помочь школе получить больше средств на исследования". Фэн Ю использовал свой обычный трюк. Я вернулся, чтобы получить финансирование для университета. Ты осмеливаешься наказать меня за это? Если бы меня наказали, те профессора, которые ждали мои средства, утопили бы тебя своей слюной!
 
 "Ты каждый раз используешь одно и то же оправдание! Можешь забыть о хорошем отзыве в этом году!"
 
 Фэн Юй пожал плечами. Кого волнует отзыв? Отзывы использовались только для подачи заявлений на стипендии и работу. Другого применения не было. Думаешь, меня волнуют стипендии и хорошая работа после выпуска?
 
 А?
 
 Консультант увидел, что Фэн Юй не может беспокоиться и стал еще больше злиться: "В этом году вы получите пропуск только на мои факультативные занятия!".
 
 Пропуск был достаточно хорош. Чего он ещё хочет? Хорошие оценки? Ты не слышал о поговорке "Отпразднуем в 60"? Ну и ладно. Может, в Пекинском университете сейчас нет такой поговорки. Но Фэн Юй чувствовал, что те предметы, которые он будет использовать в будущем, он будет усердно работать. Пропуска будет достаточно для других предметов.
 
 Фэн Юй не увидел никого и взял из сумки книгу, которую приготовил. Эту книгу нельзя было купить в Китае.
 
 "Учитель, я слышал, что вы ищете эту книгу". Один из моих друзей случайно дал мне эту книгу. Я не понимаю ее, чтобы вы могли ее получить".
 
 "Сколько стоит эта книга?" Советник начинает копать карманы. Но после раскопок некоторое время он не брал деньги. Он мог только найти билеты на еду. Дело не в том, что он не хочет платить Фэн Ю. А в том, что его жена контролировала его расходы. Она знала, что если у него будут деньги, он потратит их на книги.
 
 "Мне это бесполезно, как я могу до сих пор собирать у тебя деньги?"
 
 "Это.... неправильно." Советник ответил, но он все еще крепко держался за книгу. Он долго искал эту книгу. Он не знает, откуда у Фэн Ю эта книга.
 
 "Неважно. Книги должны быть в руках тех, кто их ценит. Эмм...... если больше ничего нет, я вернусь. Сегодня днём у меня ещё есть уроки".
 
 Фэн Юй вышел из офиса. Кто сказал, что учителя Пекинского университета не получают подарков? Каким бы благородным и добродетельным человеком ни был, у него все равно останется слабость. Все, что тебе нужно сделать, это найти его.
 
 Это и стало причиной того, что Фэн Юй так часто осмеливался брать отпуск и не беспокоился о том, что не пройдет.
 
 ……
 
 Фэн Юй посещал только один день занятий, и это были выходные. Фэн Юй привез с собой специальности города Бин в Пекинский педагогический университет. Тянь Лэй также перепрыгнул на лифт.
 
 Фэн Юй также захотел его подвезти, так как кто-то будет с ним разговаривать, пока он за рулём. Тянь Лэй также не делал никаких запросов от него и просто уезжал, как только они добирались до места назначения. Тянь Лэй был курильщиком, но он знает, что Фэн Юй не курит и никогда не курил в машине Фэн Юя. Фэн Юй очень ценил его действия.
 
 В Пекинском педагогическом университете Фэн Юй припарковал свою машину: "Ты возвращаешься после обеда?"
 
 "Да".
 
 "Хорошо". Я вернусь сегодня днём около двух часов вечера. Если ты также возвращаешься в это время, я могу тебя подбросить". Фэн Ю сказал.
 
 "Тогда ты будешь свободен сегодня днём? Прекрасно. Мне нужна твоя помощь сегодня днём." Тянь Лей был очень рад.
 
 Ли На и её сосед по комнате Цинцин вместе вышли из общежития. Они сказали несколько приветствий, и обе пары ушли в разные стороны.
 
 "Я привезла несколько красных сосисок из города Бинг. Я перейду к тебе позже". Фэн Ю сказал, укладывая волосы Ли На за уши.
 
 Ли На сладко улыбнулась. Она только случайно упомянула об этом при последней их встрече, и Фэн Юй действительно проделал весь свой путь, чтобы достать сосиски для неё. Она чувствовала себя счастливой.
 
 "Ты должен быть уставшим в эти дни". Разве ты не говорил, что наймёшь кого-нибудь, кто тебе поможет? Ты кого-нибудь нанял?" Ли На спросила.
 
 "Я попросила кое-кого помочь мне присмотреть. Торопиться некуда". Фэн Ю не слишком волновался.
 
 Человек, которого он нанимает, должен обладать способностями и опытом. Нанять кого-то посредственного было бесполезно.
 
 У Фэн Юя было много сотрудников, но Камеда Масао был лучшим. У него был опыт управления и он знает несколько иностранных языков. Он хорошо управлял своей компанией. Камеда Масао уже увеличил инвестиции Фэн Ю на несколько складок.
 
 Фэн Ю никогда не ожидал, что Камеда Масао будет настолько способным. Теперь он был крупнейшим производителем секс-кукол в Японии. Может быть, он даже может быть крупнейшим в мире производителем секс-кукол.
 
 Остальные его товары тоже хорошо продавались. Фэн Юй упомянул кое-что лишь случайно, и Камеда Масао продолжал разрабатывать новые продукты в соответствии с этой линией мысли. Сейчас его компания разработала множество продуктов, и все они хорошо продаются.
 
 Компания "Шестое чувство" была известна не только в Японии. Она также была хорошо известна во многих странах Юго-Восточной Азии.
 
 Может быть, не пройдет и 10 лет, прежде чем компания Sixth Sense станет лидером индустрии секс-игрушек с тем, как она развивалась сейчас.
 
 Несколько дней назад Камеда Масао позвонил Фэн Ю, чтобы сообщить о своем прогрессе. Фэн Ю хотел попросить Камеду Масао помочь ему в управлении его компаниями. Но он подумал и передумал.
 
 Во-первых, это была мечта Камеды Масао продавать секс-игрушки. Это можно считать его семейным бизнесом. Кроме того, Фэн Ю не знает, сможет ли Камеда Масао управлять другими продуктами, не связанными с индустрией секс-игрушек.
 
 Кроме того, Камеда Масао был японцем. Если бы Фэн Ю разрешил ему управлять своими компаниями, его отец, несомненно, дал бы Фэн Юю побить!
 
 К счастью, Фэн Юй обратился к Фу Гуанчжэну за помощью, чтобы найти кого-нибудь способного из государственных предприятий и правительственных учреждений. Фэн Юй должен признать, что большинство компетентных людей в Китае в эту эпоху работали на правительство. Некоторые из них работали на государственные предприятия, а некоторые - за границей. Горстка из них открыла свой собственный бизнес.
 
 Кроме этих 4-х классов людей, где остальные элиты? Остальные люди не могут считаться элитами, так как не могут даже продать себя. Их можно рассматривать только как людей с небольшими способностями!
 
 "О, ты будешь участвовать в представлении на празднование Нового года в твоей школе". Как ваша подготовка?"
 
 "Подготовка идет хорошо. Несмотря на то, что язык жестов трудно выучить, мы изучаем только несколько знаков. Так что это не так уж и сложно". Ли На сказала взволнованно.
 
 Ли На и еще двое соседей по комнате из ее общежития будут исполнять "Маленьких тигрят". Они не только будут петь песню, но и исполнять танец на языке жестов. Одним из исполнителей был Цинцин. Фэн Юй знал, почему Тянь Лэй сегодня вернётся пораньше.
 
 Они оба прогулялись по кампусу школы и пообедали в небольшом ресторанчике.
 
 Они вернулись к машине Фэн Юя, и Фэн Юй помог Ли На отвезти фирменные блюда города Бин в её общежитие, а затем отправил её на репетиции.
 
 Приехали Цинцин и другая девушка. Фэн Юй наблюдал за их репетициями перед отъездом.
 
 "Лао Си, ты можешь сопровождать меня в торговый центр сегодня днём? В торговый центр, мимо которого мы проезжаем рано. Ты занимаешься торговлей, так что тебе следует знать о себестоимости многих товаров. Вы можете помочь мне торговаться?" Тянь Лэй спросил.
 
 "Нет проблем." Фэн Ю согласился. Он никогда раньше не пробовал торговаться.
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  Экстраординарный гений Глава 457 - Это также моя постановка


  

    
       "Здесь? Когда открылся этот торговый центр?" Фэн Юй припарковал свою машину на обочине, привлекая внимание многих людей. И не потому, что эти люди узнали марку его машины, а потому, что все в ту эпоху завидовали тем, кто мог позволить себе машину.
 
 Фэн Юй поднял голову и посмотрел на торговый центр. Он казался большим и представлял собой модернизированный интегрированный торговый центр. Но в эту эпоху большинство торговых центров были интегрированными. Редко можно было увидеть торговые центры, продающие только определенный вид продукции.
 
 "Это не этот торговый центр. Мы идем в магазин сзади". Тянь Лэй подсветил из машины и привез Фэн Ю на соседнюю улицу.
 
 Gome Electronics?!
 
 Фэн Юй широко открыл глаза. Теперь в Китае были американские товары? Это значит, что Хуан Гуанъю основал свою розничную сеть? Фэн Юй все еще хотел использовать Wind and Rain Electronics для создания сети розничных магазинов электроприборов в следующем году. Но теперь он опоздал.
 
 "Заходим". Почему вы стоите у входа?" Тянь Лэй подтолкнул Фэн Ю. Почему он был в оцепенении?
 
 "Ах...... Давай зайдём и посмотрим."
 
 "Добро пожаловать."
 
 Группа продавщиц тепло приветствовала их в тот момент, когда они вошли в магазин, и одна из них подошла. Остальные продолжали стоять у входа и ждать покупателей.
 
 Ух ты, Хуан Гуанъю действительно знает об обслуживании клиентов!
 
 Несмотря на то, что персонал магазина не давал клиентам ощущения "домашнего очага", но они действительно заставляли клиентов чувствовать себя желанными гостями. Хммм... если бы эти продавщицы могли приветствовать в унисон, "Добро пожаловать, господин..........", это бы почувствовало себя лучше!
 
 "Где Ходячие?"
 
 "Пожалуйста, следуйте за мной. Это прилавок для Walkman. Если у вас есть вопросы, вы можете задать их нашим прилавкам. Надеюсь, вам понравится ходить сюда по магазинам." Продавщица принесла их к прилавку, а затем вернулась к входу.
 
 Фэн Юй обнаружил, что все сотрудники этого магазина улыбались и, похоже, прошли специальное обучение по обслуживанию клиентов.
 
 Хуан Гуанъю был действительно способен! Неудивительно, что он стал миллиардером в таком юном возрасте в прошлой жизни Фэн Юя!
 
 "Дайте мне взглянуть на этого Ходячего Аива." Тянь Лэй указал на новейшую модель Aiwa Walkman.
 
 А? Тянь Лэй хотел купить Walkman?
 
 "Я думал, ты редко слушаешь музыку?" Фэн Ю спросил любопытно.
 
 "Я покупаю для Цинцина". Она может использовать его для изучения английского." Тянь Лей улыбнулась.
 
 Чёрт! Этот Тянь Лэй был готов потратить, чтобы порадовать свою девушку. Эта модель Walkman была последней моделью, и она была намного меньше, чем старые модели. Это была первая из супертонкой серии. Цена этого Walkman была эквивалентна месячной зарплате среднестатистического человека!
 
 "Лао Си", подойди и попробуй. Как качество звука?" Тянь Лэй передал наушники Фэн Ю.
 
 Фэн Ю посмотрел на Тянь Лэя. Вам вообще нужно высокое качество звука, чтобы выучить английский?
 
 "Качество звука хорошее, но оно не считается лучшим". В лучшем случае, оно выше среднего". Продавцом для этой модели является размер. Он маленький и его можно легко носить с собой. Внешний корпус сделан из металла, и он более долговечен. Минус этой модели - отсутствие ЖК-дисплея и использование большего количества батарей".
 
 Фэн Юй случайно указал на плюсы и минусы этой модели. Не только Tian Lei, но даже персонал прилавка был шокирован.
 
 Этот молодой человек был слишком профессионален. Ему также принадлежит одна из этих моделей?
 
 "Сэр, ваш друг прав. Но он не упомянул одну вещь. Этот Walkman - последняя модель Аивы, а Aiwa - крупнейшая в мире компания Walkman. Также есть 3-месячная гарантия. Если в течение 7 дней с момента покупки возникнут проблемы с Walkman, мы можем сделать обмен один на один".
 
 Это послепродажное обслуживание привлечет тех клиентов, у которых были сомнения. Это был дорогой товар, и клиенты боялись бы, если бы товар был неисправен. Но это был бренд Aiwa, и проблем с качеством не должно быть.
 
 "Может ли это быть дешевле?" спросил Тиан Лей.
 
 "Сэр, у нас фиксированная цена, и наши цены уже ниже, чем в других магазинах". Вы можете сначала проверить другие магазины. Я не могу дать никакой скидки. Но я могу дать тебе батарейки для буксировки в качестве бесплатных подарков." Все покупки будут сопровождаться бесплатными батареями. Таково правило, установленное Хуан Гуанъю. Но, придя от персонала прилавка, покупатели почувствуют, что получили фантастическую сделку.
 
 Тянь Лэй посмотрел на Фэн Юя, а Фэн Юй прошептал ему: "Эта цена должна быть самой дешевой во всем городе". Я знаю дистрибьютора Aiwa Walkman. Если вы можете подождать несколько дней, я помогу вам купить эту модель у него". Вы сможете сэкономить еще около 20 юаней".
 
 Цены на Gome Electronics уже были очень низкими. Это было потому, что они заказали в большом количестве у дистрибьютора в Пекине. Хотя дистрибьютор получит скидку, стоимость Gome Electronics была ниже, чем у других. Даже если они сохранят ту же прибыль, что и другие, их розничные цены все равно будут самыми низкими.
 
 Тянь Лэй посмотрел на Фэн Юя удивлённо. Фэн Ю знал дистрибьютора Аивы? Но после некоторых размышлений он решил не ждать. Он обещал Цинцину, что завтра подарит ей Walkman. Если бы он подождал 2 дня, он бы нарушил своё обещание.
 
 Фэн Юй также подумывал о том, чтобы подарить Тянь Лэю Walkman. Но если бы он подарил Тянь Лэю Уолкмена, то должен был бы подарить его остальным друзьям в общежитии по одному. А как же остальные его одноклассники?
 
 Фэн Юй решил не раздавать Уолкман своим друзьям. Это было потому, что сколько бы Walkman он ни выдал, кто-то будет несчастлив и говорить о нем плохо. Кроме того, семья Тянь Лэя считалась состоятельной. У него есть сестра, которая работает в Гуандуне, и ее работа высоко оплачивается.
 
 Фэн Юй также не мог позвонить пекинскому дистрибьютору и попросить его доставить ему Walkman.
 
 Тянь Лэй заплатил за Walkman, и они уехали. Фэн Юй повернулся назад и посмотрел на этот магазин. Он подумал, стоит ли ему искать Хуан Гуанъю, чтобы вложить в него деньги.
 
 Пришло время дистрибьюторам "Тай Хуа Трейдинг" подписать контракт на следующий год с "Тай Хуа Трейдинг". Фэн Юй мог бы выделить Gome Electronics и позволить им стать одним из дистрибьюторов. Остальные дистрибьюторы до сих пор имеют контракты на мотоциклы и транспортные средства, поэтому они не должны сильно пострадать. Фэн Юй должна иметь дело только с дистрибьютором в Пекине. Магазины Gome Electronics в основном расположены в Пекине.
 
 Фэн Юй думал, что Тянь Лэй уйдет после покупки Walkman. Но Тянь Лэй перетащил Фэн Юя на другую улицу.
 
 "Что еще ты хочешь купить?" Фэн Юй посмотрел на Тянь Лэя. У Тянь Лэя не должно остаться слишком много денег. Что ещё он хочет купить?
 
 "Я не покупаю. Я просто хочу взглянуть. Погода становится холоднее. Я решу, хочу ли я купить после Лунного Нового Года".
 
 О каком продукте говорил Тиан Лей? Какое отношение он имеет к холодной погоде?
 
 Фэн Юй поднял голову и увидел вывеску --- Авторизованный продавец мотоциклов Сунцзян!
 
 Тянь Лэй хочет купить мотоциклы?
 
 "Вы оба ищете мотоциклы? Заходите и ищите. Наши мотоциклы Сунцзян являются бестселлерами в Китае. Посмотрите на этот внешний дизайн. Вы наверняка будете чувствовать себя хорошо, когда ездите на нем. Текущие, есть две модели, Songjiang 1-го поколения, вы также можете назвать его Songjiang 125. Другая модель - Songjiang 2-го поколения, также известная как Songjiang 100. Я буду рекомендовать вам эту модель Songjiang 100. Скорость немного медленнее, но дешевле на несколько тысяч".
 
 Владелец магазина начинает представлять мотоциклы, когда видит клиентов, заходящих в магазин.
 
 Фэн Юй посмотрел на Тянь Лэй и спросил: "Тебе нравится эта марка?"
 
 "Конечно. Посмотрите, какой красивый мотоцикл Сонгцзян. Я слышал, что подвески лучшие в Китае". Тиан Лей уже пускал слюни, когда смотрел на эти мотоциклы.
 
 "Ты абсолютно прав! В подвесках мотоциклов Сонгцзяна используются технологии из бывшего Советского Союза. Это самая современная подвеска в мире!" Владелец магазина сказал.
 
 Фэн Юй потер нос. Тянь Лэй узнал о моем бизнесе? Почему весь товар, на который он смотрел сегодня, принадлежит мне?
 
 "Ты уверен, что хочешь купить эту марку мотоциклов?" Фэн Юй снова спросил Тянь Лэя.
 
 "Я не буду покупать сейчас. Но я могу купить один мотоцикл Сонгцзян до мая следующего года". Что случилось?"
 
 Фэн Юй подошел ближе к Тянь Лэю и сказал тихо: "Моя компания продает для этого бренда".
 
 Заметки переводчика: Хуан Гуаньюй - китайский миллиардер-самоучка, который был посажен в тюрьму китайским правительством. Вы можете прочитать о нем по ссылкам ниже и принять решение самостоятельно. 
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Huang_Guangyu
 
 https://www.theguardian.com/world/2010/may/18/huang-guangyu-gome-jailed
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1015419

    
  





  Экстраординарный гений Глава 458 - А? Этот человек придет?


  

    
       Это продается вашей компанией?
 
 Челюсти Тиана Лея упали. Он знал, что у Фэн Ю есть большой бизнес, но он никогда не ожидал, что его бизнес будет таким большим.
 
 Этот мотоцикл Сонцзян в прошлом году получил национальную награду за самый популярный бренд. Владелец магазина также упомянул, что этот бренд является самым продаваемым мотоциклом в Китае. Этот мотоцикл продается компанией Фэн Ю?
 
 Когда Тянь Лэй вспомнил о том, что Фэн Юй упоминал о том, что знал дистрибьютора Аивы, ему что-то пришло в голову. Может ли мотоцикл "Айва Уолкман" также принадлежать компании Фэн Ю?
 
 Но Тянь Лэй не спрашивал Фэн Ю. В конце концов, он уже купил Walkman.
 
 "Хорошо. Лао Си, тогда я дам тебе знать, прежде чем куплю мотоцикл в следующем году. Ты должен дать мне скидку".
 
 "Без проблем. Я сообщу дистрибьютору и продам тебя по себестоимости!" Стоимость мотоцикла Songjiang 100 составляла около 5000 RMB, а розничная цена была чуть более 10 000 RMB.
 
 ……
 
 На следующий день Тянь Лэй отправился искать Цинцина, чтобы передать ей Ходячего человека. Фэн Юй также позвонил Ли На, чтобы сообщить ей, что он собирается пойти в ассоциацию, чтобы посмотреть. Результаты конкурса в этом году были объявлены.
 
 Прошлогодняя церемония награждения была популярна среди зрителей. Церемония награждения в этом году тоже должна быть успешной!
 
 Фэн Юй был рад, что в этом году ни одна компания не создала проблем. Многие знали, что эта ассоциация имеет сильную поддержку.
 
 "Старина Ли, принеси мне информацию о компании "Маленький лебедь"."
 
 "Она у тебя на столе. Где информация о компании "Ле Бай"? Кто её забрал? Она была здесь несколько минут назад!"
 
 "Она упала на пол. Будьте осторожны, не наступите на него."
 
 Когда Фэн Ю прибыл в ассоциацию, он был в беспорядке. В прошлом году Фэн Юй раздавал награды влиятельным брендам, которые он помнил из своей прошлой жизни, и компаниям, с которыми он был близок. Но в этом году он не может сделать это снова.
 
 Хотя в Китае была необычная ситуация, когда компании могли из года в год получать награды на провинциальном уровне.
 
 Это было связано с тем, что местные власти уделяли этим компаниям особое внимание. Это также показало, что экономика этих провинций работает не очень хорошо. Если это так, то почему другие компании не получали наград?
 
 Ли Миндэ также спросил Фэн Юя, должны ли они делать то же самое. Фэн Юй имел право голоса в ассоциации, и продукция Машиностроительной компании также могла из года в год получать награды.
 
 Фэн Юй какое-то время думал. Один и тот же продукт не мог из года в год получать награды. Но не должно быть проблем для разных продуктов одной и той же компании, чтобы получить награды.
 
 В этом году Фэн Юй решила показать автомобили Songjiang Motors. Он должен позволить всем поверить, что качество и технологии автомобилей "Songjiang Motors" были лучшими в Китае. Если нет, то как он может получить национальную награду?
 
 Там еще был VCD-плеер Wind and Rain. Продажи этого плеера VCD не оправдали ожиданий Фэн Юя. Он должен использовать эту возможность, чтобы продать этот продукт всем и дать им знать, что это был самый передовой продукт китайской потребительской электроники!
 
 Что касается остальных наград, Фэн Юй не вмешивался. Он позволил остальным людям в ассоциации справиться с этим. Фэн Юй просто убедился, что лауреаты и номинанты действительно обладали возможностями.
 
 Те компании, которые были связаны с судьями, также должны показать свои возможности и результаты, прежде чем они смогут претендовать на награду. В противном случае, эти компании могли бы получить номинанта только на индивидуальную награду максимум. В этом году на премию Тай Хуа "Продукты питания для сельского хозяйства" даже не выдвигались. Фэн Юй изо всех сил старался быть справедливым по отношению к остальным компаниям.
 
 Конечно, "Тай Хуа Сельскохозяйственная Продукция", скорее всего, станет лучшим в Китае поставщиком кормов для животных и свинины в следующем году с темпами роста.
 
 Теперь свиноводческая ферма Тай Хуа расширила свою деятельность в районе Чэнду, традиционном китайском опорном пункте по разведению свиней. Кроме того, в прошлом году по всей стране на подражание Тянь Пэн свинины сделали Тянь Пэн свиноводческой фермы известным.
 
 Бизнес-стратегии Чжан Мина были хорошо спланированы. Теперь, Тай Хуа Сельскохозяйственная Продукция полностью владеет 6 свинофермами. Все эти свинофермы были современными и стали эталоном индустрии.
 
 Сельскохозяйственная продукция Тай Хуа также имела доли в более чем 10 свинофермах. Сельскохозяйственная продукция Тай Хуа использовала торговую марку Тянь Пэн, чтобы инвестировать в эти фермы. На этих фермах использовалась система кормления свинофермы Тянь Пэн и кормовая продукция торговой марки Тай Хуа.
 
 Тай Хуа также владеет 7 фабриками по производству кормов для животных. Корма для животных продавались по всему Китаю. Чжан Мин также заставил несколько небольших фабрик, которые производили имитацию кормов для животных Тай Хуа, остановить их производство. Фэн Юй был очень доволен своими способностями.
 
 Чжан Мин не ходил на эти маленькие фабрики. Он только мешает им использовать марку Тянь Пэн! Как ты смеешь использовать нашу марку? Если наши свиньи Тянь Пэн плохо продавались, вы всё равно назовёте корма для животных Тай Хуа? Наши свиньи Tian Peng не были накормлены вашими кормами для животных. Вы добавили так много добавок в корма для животных, как ваша свинина может быть вкусной?
 
 Из этих инцидентов Фэн Юй знал, что он принял правильное решение о назначении Чжан Мина генеральным менеджером. Этот Чжан Мин действительно стоил высокой цены, которую заплатил Фэн Юй.
 
 Но в этом году инвестиции Чжан Мина были немного выше, и он взял довольно много кредитов. Но Фэн Юй не возражает. Важен был конечный результат. Со следующего года эти свинофермы смогут быстро развиваться, и Чжан Мин сказал Фэн Юю, что он решил производить китайскую ветчину. Фэн Юй согласился. В следующем году произойдет падение китайской ветчины Цзиньхуа. Это была возможность получить долю рынка ветчины Цзиньхуа.
 
 Свиньи Тянь Пэн и корм для животных Тай Хуа, несомненно, получат награды в следующем году.
 
 ……
 
 Что это за компания? Из одного взгляда видно, что это подставная компания. Как эта компания может получить награду? Фэн Юй вычеркнул эту компанию из списка и выбрал другую компанию из номинантов, чтобы стать победителем в категории государственных предприятий.
 
 Кто этот человек, который изобрёл новый способ приготовления солёных овощей? Он всё ещё хочет получить за это награду?
 
 Фэн Юй просмотрел список номинантов и увидел имена некоторых лиц из Цзяньлибао, Ле Бай Ши, Чунду Хэм и других компаний. Фэн Юй какое-то время думал. Чунду Хэм в следующем году будет в беде, и если он позволит Чунду Хэм выиграть любые награды сейчас, это будет плохо для репутации ассоциации. Бай Ле Ши и Лехаха были конкурентами. Хотя их йогуртовые напитки вкусные, Фэн Юй не может позволить им выиграть награду. Их можно считать счастливчиками. Так Фэн Юй был справедлив по отношению к ним.
 
 В конце концов, Фэн Юй нарисовал галочку рядом с Цзяньлибао. Эта индивидуальная награда в категории еды будет вручена тому, кто разработал рецепт Цзяньлибао. Фэн Ю знал, что никто не станет это оспаривать. Цзяньлибао экспортировали и продавали во многих странах! Они также были известны как китайская волшебная вода!
 
 Фэн Юй проверил всех победителей и номинантов на награды, а затем передал список сотрудникам ассоциации: "Передайте этот список лидерам, а также на CCTV". Скажите CCTV, чтобы подготовили выступления на основе победителей".
 
 "Мистер Фенг, почему вы исключили этого человека из списка?"
 
 Фэн Ю посмотрел список. Черт, это тот, кто продает соленые овощи. У него сильный опыт? Не может быть. Если его кто-то поддерживает, зачем ему продавать солёные овощи?
 
 "Что плохого в том, чтобы вручить эту награду Цзяньлибао? Если человек, который изобрел формулу Цзяньлибао, не смог получить эту награду, почему этот человек должен выиграть эту награду? Вы пробовали его солёные овощи?"
 
 "Господин Фэн, это марка из региона Чжэцзян. Он очень хорошо продается на юге, а новый заместитель председателя жюри премии - из Чжэцзяна".
 
 Черт, нам нужно карри?!
 
 "Как вы думаете, лидер будет гордиться тем, что кто-то, продающий солёные овощи, выиграл эту награду? В прошлом году эту награду выиграла "Лежаха Ханчжоу", а в следующем году я обещаю, что выиграет компания из Чжэцзяна. Договорились. Если лидер не согласится, попроси его позвонить мне".
 
 Фэн Юй не верит, что судьи, состоящие из отставных лидеров и отраслевых экспертов, не согласятся с ним. Он дал каждому из них надбавки за то, что он был судьёй этой награды.
 
 Фэн Юй хотел сделать выговор этому персоналу. Даже если он хочет исправить эту награду, он должен, по крайней мере, получить правильного кандидата. Как может тот, кто продаёт солёные овощи, выиграть эту награду? Сколько он может получить прибыли от того, что стоит 20 центов за большой мешок?
 
 Но до того, как Фэн Ю смог начать свою лекцию, зазвонил его телефон.
 
 Фэн Юй ответил, и взволнованный голос Ли Миндэ был слышен по телефону: "Менеджер Фэн, вернитесь сейчас же. Главный архитектор" завтра посетит нашу машиностроительную компанию!"
 
 Заметки переводчика: Китайская ветчина имеет долгую историю, восходящую к династии Тан. Для получения дополнительной информации ознакомьтесь с этой ссылкой в Википедии.
 
 Chundu Group - китайская MNC. Они были лидерами рынка для Jinhua Ham и занимали значительную долю рынка с 1980-х до начала 1990-х годов. Но из-за некоторых слухов, которые предположительно распространялись ее конкурентами, их доля рынка быстро сокращалась. Эта информация была взята с китайского форума, и я также не уверен, что это правда.
 
 Группа Цзяньлибао - производитель спортивных напитков. Их напитки были очень популярны в Китае в 80-е и 90-е годы.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Jinhua_ham
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Jianlibao_Group
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1015420

    
  





  Экстраординарный гений Глава 459 - Лидер знает меня?


  

    
       Фэн Ю чуть не уронил свой телефон. Что? Этот лидер приедет навестить нашу машиностроительную компанию? Он снова подтвердил эту новость с Ли Миндэ и сразу же поехал в аэропорт. По дороге он позвонил Тянь Лею, чтобы помочь ему подать заявление на отпуск из школы. К тому времени, как он добрался до Бинг-Сити, уже было полночь. Ли Минде приехал за ним в аэропорт. У Ли Миндэ были кровоточащие глаза. Несмотря на то, что Ли Минде был очень устал, Фэн Ю мог сказать, что он был очень взволнован!
 
 "Старый Ли, почему это так внезапно? Знаешь, почему этот лидер посещает нашу компанию? Что он хочет увидеть?"
 
 "Меня также проинформировало городское правительство". Похоже, это было неожиданное решение лидера. Нет никаких подробностей. Я попросил рабочих ночной смены прибраться здесь. Завтра производство будет продолжаться, как обычно, и мы должны показать Руководителю дух нашей компании!"
 
 Остановить производство из-за визита Лидера? Это сделают только дураки! Этому Лидеру нравится видеть, как его люди усердно работают.
 
 Ли Миндэ обсудил с Фэн Юй, если они должны договориться о том, чтобы У Чжиган поставил шоу о том, что он делает заказы перед Лидером. Это было, чтобы показать Лидеру, насколько популярны их продукты.
 
 Фэн Юй на минуту подумал и покачал головой. Торговля Тай Хуа была основным дистрибьютором мотоциклов и автомобилей. Фэн Юй все еще думал о том, чтобы рассказать Лидеру о своих трудностях в продаже этих товаров. Что касается сельскохозяйственной техники, то она не имела никакого отношения к торговле Тай Хуа. Не было необходимости устраивать шоу для Лидера.
 
 Фэн Юй все еще говорил, что у них не должно быть никакой приветственной церемонии. Лишь несколько руководителей будут приветствовать лидера. Кроме того, не раскатывайте красную дорожку. Лидер не любит такие вещи.
 
 Компания может повесить несколько баннеров. Но лозунги на баннерах не должны быть такого типа, как "Работай усердно, чтобы быть первым" старой школы. Если мы собираемся вешать баннеры, то наши лозунги должны быть чем-то связанным с нами.
 
 Например, "Технология - это производительность номер один", "Преодолевая барьеры, принимайте креативность" и "Держите обе ноги на земле и не гонитесь за славой; Будьте справедливы и честны ради хорошей репутации".
 
 Все эти баннеры должны быть размещены в подходящих местах на заводе. Не вешайте их за пределами фабрики.
 
 Фэн Юй прибыл в Машиностроительную компанию. Последние два дня шел снег, и двор был ярко освещен. Несколько человек убирали снег. Вообще-то, Фэн Ю чувствовал, что нет необходимости убирать снег. Но так как они уже расчистили почти половину двора, было бы странно, если бы они остановились сейчас.
 
 "Может ли менеджер Фу прийти завтра?"
 
 "Да. Я сообщил управляющему Фу сегодня днём". Он сказал, что обязательно приедет вовремя. Мы встретимся с "главным архитектором". Даже если менеджер Фу родом из Гонконга, для него также большая честь встретиться с этим великим лидером".
 
 Фэн Юй кивнул. Это правда. Главный архитектор имел большее влияние и репутацию в Гонконге, чем отец-основатель.
 
 "Менеджер Фэн, завтра мы будем зажигать петарды?" Ли Миндэ спросил.
 
 Фэн Ю смотрел на него: "Повсюду будет дым, и убирать будет нелегко". Все ли данные и цифры готовы?"
 
 "Мы всё подготовили. Сначала посмотрите. Я всё запомнил". Ли Миндэ указал ему на голову.
 
 Хотя Фэн Юй считал, что у Ли Миндэ много недостатков, Ли Миндэ мог хорошо управлять компанией и держать всё под контролем. Фэн Юй был впечатлен его способностями.
 
 "Хорошо". Тебе тоже стоит отдохнуть пораньше. Если вы выглядите вялым и уставшим перед Лидером, это повлияет на имидж нашей компании. Разве у тебя нет дежурного заместителя?"
 
 "Заместитель менеджера Чжао пошёл на завод Автомобильного филиала. Он думает, что Лидер обязательно посетит автозавод".
 
 Фэн Юй помахал рукой и попросил Ли Миндэ пойти отдохнуть. Фэн Юй просто отдохнёт в офисе. Ему всё ещё нужно запомнить всю информацию и данные компании.
 
 Ранним утром сон Фэн Ю был нарушен тем, что кто-то постучал в его дверь. Он посмотрел на часы, и было 6 утра.
 
 Проклятье. Даже если главный архитектор собирался приехать, он не должен был приезжать так рано утром. Не смотря ни на что, ему все равно нужно будет встретиться с правительством провинции, а затем прийти днем.
 
 Фэн Юй открыл дверь, и это была Фу Гуанчжэн с грязными волосами.
 
 "Брат Фэн, почему ты до сих пор можешь спать?"
 
 "Ты здесь? После того, как ты упомянул об этом, я действительно чувствую себя немного голодным. Тогда давай позавтракаем и продолжим спать после этого." Фэн Ю потер глаза и зевнул.
 
 Фу Гуанчжэн: “……” Почему Фэн Ю так расслабился? Я пришел сюда, чтобы попросить тебя позавтракать?
 
 Но после завтрака у Фэн Ю не было возможности снова заснуть. Ли Миндэ узнал, что частный самолёт приземлился в городе Бин в 7 утра. Городское правительство позвонило, чтобы попросить машиностроительную компанию быть наготове.
 
 Так как Фэн Ю не мог заснуть, он отправился в производственную зону. Основной производственной зоной завода было производство сельскохозяйственной техники, и Фэн Юй не был с ней знаком. Он только искал начальника и напоминал ему, что сегодня его приоритетом является безопасность. Сегодня не может быть абсолютно никаких несчастных случаев!
 
 Даже когда работники видят руководителя, они должны его игнорировать и продолжать работу. Если рабочие были слишком взволнованы, чтобы продолжать выполнять свои обязанности, то остановите производство на время, чтобы не допустить несчастных случаев!
 
 Настроение Лидера было бы увлажнено, если бы во время его визита случились несчастные случаи. Он не будет иметь хорошее впечатление о компании и может даже подумать, что менеджеры проигнорировали безопасность рабочих!
 
 В 9.30 утра секретарь Ли Миндэ ворвался в офис Фэн Юя и закричал людям внутри: "Они уже в пути и прибудут через 20 минут!".
 
 "Ли Минде вскочил с дивана и сказал: "Сообщите в службу безопасности, чтобы были начеку и проверьте, чисто ли в компании". Вы сообщили об этом заводу филиала и остальным руководителям? Скажите им, чтобы были готовы!"
 
 "Я договорился с людьми, чтобы сообщить им." Секретарь ответил.
 
 "Старый Ли, почему ты так нервничаешь? Садись." Фэн Юй сказал спокойно, но его рука, которая держала чашку, дрожала.
 
 Это был главный архитектор. Фэн Юй видел его только по телевизору в прошлой жизни. На этот раз он, наконец, смог с ним встретиться и, возможно, даже пожать ему руку.
 
 Через некоторое время все они вышли на вход, чтобы поприветствовать конвой.
 
 Они не ждали слишком долго и увидели, что у входа останавливается машина. Человек поджег машину и велел им подождать некоторое время. Через несколько минут на территорию завода въехали десятки автомобилей, а один из них остановился у входа в офисное здание. Водитель зажег и открыл заднюю пассажирскую дверь. Человек, освещавшийся из автомобиля, был главным архитектором.
 
 Другим человеком, который светился с другой стороны, был губернатор провинции. Два человека также зажгли из второго автомобиля. Фэн Юй широко открыл глаза. Железный кулак Чжу тоже был здесь?
 
 О да, Железный кулак Чжу должен был быть вице-премьером Госсовета, а также отвечал за общее производство, финансы и торговые министерства Китая.
 
 Кто-то начал хлопать, и Фэн Юй тоже последовал за ним.
 
 Главный архитектор протянул руку: "Вы, должно быть, главный акционер этой машиностроительной компании, Фэн Юй, верно?"
 
 Фэн Юй немедленно вытягивает обе руки, чтобы пожать руку. Главный архитектор крепко держал руку. Фэн Юй никогда не ожидал, что главный архитектор узнает его имя!
 
 "Доброе утро, Вождь! Пожалуйста, зовите меня Сяо Фэн."
 
 "Хахаха, Сяо Фэн, ты молодец. Все вы хорошо справились!" Главный архитектор похлопал Фэн Юя по плечу. Фэн Юй был очень рад. Главный архитектор похвалил его и даже похлопал по плечу!
 
 "Хватит стоять здесь. Давай прогуляемся по твоей фабрике. Мы можем поговорить во время прогулки."
 
 Ли Миндэ сразу же бросается вперёд, чтобы показать дорогу и одновременно показать своё присутствие: "Вождь, сюда, пожалуйста."
 
 Записи переводчика: Когда я переводил эту главу, мне пришло в голову изображение посещения фабрики Ким Чен Ыном из Северной Кореи. Я могу представить Фэн Ю, Ли Миндэ и остальных менеджеров, улыбающихся как идиоты, следуя за Лидерами вокруг фабрики. Лол. Это должно выглядеть как на картинке в ссылке ниже.
 
 https://www.straitstimes.com/asia/east-asia/kim-jong-un-visits-cosmetics-factory-in-special-economic-zone-near-border-with-china
 
 Вот некоторая информация о топ-лидерах Китая, взятая из Википедии:
 
 Председатель Мао Цзэдун был также известен как Отец-основатель Китайской Народной Республики.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Mao_Zedong
 
 Дэн Сяопин был также известен как "главный архитектор", так как именно он стоял за китайской реформой.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Deng_Xiaoping
 
 Чжу Жунцзи также был известен как "Железный кулак Чжу" из-за его позиции против коррупции в государственных органах.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhu_Rongji
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1015421

    
  





  Экстраординарный гений Глава 460 - Вопросы Часть 1 из 3


  

    
       В цехе по производству сельскохозяйственной техники производственные линии работали в полную силу. Все рабочие были сосредоточены на своей работе. Главный архитектор был очень доволен увиденным. Эта компания не организовала бесполезную церемонию встречи. Очень хорошо.
 
 "Я слышал, что сельскохозяйственная техника вашей компании является самой передовой в Китае и уже достигла международных стандартов?"
 
 "Верно. В настоящее время наши тракторы, сеялки и некоторые другие машины достигли международных стандартов. Но наши комбайны и рисоуборочные комбайны все еще нуждаются в улучшении, чтобы достичь этого стандарта. Мы пытаемся догнать весь мир". Фэн Юй ответил осторожно.
 
 Главный архитектор кивнул. Этот молодой человек был не слишком скромным и не хвастливым. Он говорит только правду. Очень хорошо.
 
 На баннерах этой компании были интересные слоганы. Технология - это производительность номер один, о которой он говорил раньше. Но другой слоган был чем-то новым. "Держите обе ноги на земле и не гонитесь за славой; Будьте справедливы и честны ради хорошей репутации". Этот лозунг будет напоминать работникам о том, что нужно сосредоточиться на своей работе и не быть чрезмерно амбициозными.
 
 Железный кулак Чжу также кивнул, когда увидел транспаранты. Все госслужащие тоже должны быть такими.
 
 Главный архитектор остановился и сказал: "Эти лозунги очень интересны".
 
 Ли Миндэ ответил громко: "Все наши рабочие должны помнить эти лозунги и придерживаться их". Члены партии руководят остальными рабочими, подавая им пример".
 
 "Разве эта компания не частное предприятие? Почему есть члены партии?" Главный архитектор спросил. Он знал, что многие частные предприятия не желают держать членов партии в своих компаниях. Особенно для тех гонконгских компаний и иностранных предприятий.
 
 "Мы - совместное предприятие, и в компании много членов Партии". Так что, мы держим филиал Партии. На самом деле, отдел, который имеет наибольший авторитет - это наш Союз. У нашего Союза есть правило. Если две трети работников посчитают, что я не квалифицирован для того, чтобы руководить ими, меня снимают с должности акционеры!". Ли Миндэ объяснил.
 
 "Профсоюз рабочих может уволить генерального директора? Это что-то новенькое. Кто придумал это правило?"
 
 "Я чувствую, что генеральный директор должен иметь возможность вести всю компанию в правильном направлении". Это также является причиной, почему многие MNC может преуспеть. Мы тоже можем учиться и использовать этот метод". Фэн Юй сказал. Если две трети работников хотят уволить генерального директора, это означает, что этот генеральный директор не справился со своими обязанностями и был неспособен. Его следует уволить". В любом случае, акционеры не пострадали".
 
 Железный кулак Чжу, стоявший за главным архитектором, с интересом посмотрел на Фэн Юя. С возрастом Фэн Юя и возможностью создать такую успешную компанию, неудивительно, что у него есть такое мышление. Интересно.
 
 После осмотра основного производственного участка главный архитектор отправился на мотоциклетный завод.
 
 На мотоциклетном заводе главный архитектор увидел сборку мотоциклов. Каждый мотоцикл протестировал не менее двух человек. Рабочие даже проверяли каждый винт. Главный архитектор был очень рад видеть, что рабочие работают так серьезно.
 
 "Ваши линии по производству мотоциклов тоже из бывшего Советского Союза?"
 
 "Да. Но мы модифицировали его, чтобы он подошел нашим людям. Мы также экспортируем некоторые из наших мотоциклов в Россию. Мы планируем экспортировать наши мотоциклы на Тайвань в следующем году".
 
 Главный архитектор спросил с интересом: "Наши мотоциклы уже лучше тайваньских?" Тайваньская мотоциклетная промышленность была более развита, чем Китай, так как началась она намного раньше.
 
 "Наши подвески, фары и внешний дизайн лучше, чем они". Но они все еще лучше в отношении топливной экономичности и веса мотоциклов". В настоящее время мы также разрабатываем мотоциклы CC меньшего размера". Фэн Ю объяснил.
 
 "Хм............................................. Хорошо, хорошо........." Главный архитектор кивнул.
 
 Главный архитектор не упомянул, какая часть мотоцикла хороша.
 
 После посещения мотоциклетного завода, Главный архитектор все еще хочет посетить автомобильный завод.
 
 Губернатор провинции и остальные чиновники уговорили его сначала отдохнуть. Он может посетить автомобильный завод позже во второй половине дня.
 
 Главный архитектор настоял и помахал рукой: "Нет необходимости. Я хочу увидеть, что автомобили производит крупнейший в Китае частный автопроизводитель!".
 
 Губернатор провинции увидел, что главный архитектор настаивал, и был в восторге. Похоже, он был прав, помогая Машиностроительной компании оформить документы и дать им субсидию!
 
 "Сяо Фэн, сядь с нами в машину". Главный архитектор помахал Фэн Ю.
 
 А? Сидеть вместе с главным архитектором в одной машине?
 
 В машине Фэн Юй сидел посередине заднего пассажирского сиденья. Обе его руки были между его ног, пытаясь сделать себя меньше. Он боялся, что займёт слишком много места, и главный архитектор почувствует сдавливание. Хм... губернатору провинции тоже не понравилось чувствовать сдавливание.
 
 "Сяо Фэн, я видел статью в прошлом. В статье критикуются машины совместного предприятия и говорится, что это приносит больше вреда, чем пользы Китаю. Каково ваше мнение по этому поводу?"
 
 Фэн Юй начинает потеть.
 
 Откуда мне знать, что автор напишет такие вещи? Этот автомобиль совместного предприятия был предложен главным архитектором, чтобы повысить конкурентоспособность отсталого китайского производителя автомобилей. Но этот автор критиковал это и утверждал, что это наносит вред промышленности!
 
 Был ли этот главный архитектор здесь, чтобы поквитаться со мной?
 
 Но этого не может быть. Если он хочет поквитаться со мной, зачем ему все еще посещать машиностроительную компанию? Ему должно быть интересно мое мнение.
 
 "Многое из того, что упоминалось в этой статье, пришло от меня. Если бы это было несколько лет назад, то это совместное предприятие было бы самым быстрым способом усовершенствования технологий наших автопроизводителей. У всех был выбор, кроме как сотрудничать с иностранными MNC. Однако, я думаю, что совместное предприятие принесло больше вреда, чем пользы для этой отрасли! Почему разница между отпускной ценой и себестоимостью автомобиля так велика? Самое ценное в автомобиле - это технология. У нашей страны много талантов, но из-за того, что мы начали позже, чем весь остальной мир, и нам не хватает средств на развитие, мы не в состоянии развиваться быстро. Совместные предприятия были для нас самым быстрым способом получить необходимые технологии, но длина совместных предприятий слишком велика, и наши навыки все равно будут отставать от развитых стран".
 
 "Из того, что я знаю, Тойота создала два центра Ramp;D в Китае". Технологии, которые они разрабатывают, не являются основными. На первый взгляд, они помогают нам развивать наши технологии. Но на самом деле, они используют преимущества наших недорогих техников, чтобы проводить для них исследования. Развивали ли эти центры какие-нибудь таланты? Да, но где они? Они ушли в отставку и уехали работать в Японию за более высокую зарплату".
 
 "Самая большая проблема с совместным предприятием - это вопрос брендинга. Почему эти иностранные MNC настаивают на том, чтобы автомобили Joint-venture использовали свои бренды за счет того, что даже отдавали часть своей прибыли? Потому что через 10 или 20 лет их бренды станут частью потребителей. Даже если мы перестанем с ними работать, эти иностранные бренды уже вышли на китайский рынок. Именно поэтому мы должны защитить свой собственный бренд и увеличить масштабы наших автопроизводителей".
 
 "Наша машиностроительная компания потратила много сил, чтобы нанять лучших автомобильных инженеров из России и Германии. В то же время мы готовим и собственных инженеров. Таким образом, мы можем предотвратить монополизацию технологий развитыми странами и продажу нам устаревших технологий из своих стран. Потому что мы сами можем разрабатывать более продвинутые технологии".
 
 "Вы говорите, что ваши технологии лучше, чем зарубежные на Первом автомобильном заводе?"
 
 "В некоторых аспектах мы лучше, а в некоторых областях мы примерно такие же. Но в целом, наши автомобили не проиграют этим совместным предприятиям! Кроме того, нынешняя политика правительства помогает этим совместным предприятиям. Причина, по которой мы хотим основать собственный автомобильный завод, заключается в том, что мы не хотим, чтобы наш китайский автомобильный бренд исчез с дорог. Мы не хотим, чтобы на улицах Китая появлялись только автомобили иностранных марок".
 
 Главный архитектор закрыл глаза и откинулся назад. Он думал о том, что сказал Фэн Юй и об этой статье.
 
 Совместные предприятия не могут продолжаться. Те автопроизводители, которые все еще думают о партнерстве с иностранными MNC, должны проснуться. Как так получилось, что частная компания может разрабатывать собственные автомобили, а государственные предприятия - нет? Даже после того, как страна вложила столько денег в эти государственные предприятия, им все равно не хватало технологий?
 
 Это была проблема инженеров или руководства? Хотя Фэн Юй рассматривал этот вопрос с нескольких точек зрения, этот вопрос затрагивает многие области, в которых Фэн Юй не понимает. Однако то, что сказал Фэн Юй, было верно. Особенно проблема брендов. Похоже, что он должен был разобраться в этом вопросе и подумать о том, в каком направлении развивается китайское автомобилестроение.
 
 "Сэр, мы прибыли на завод автомобильной промышленности". Офицер на переднем пассажирском сиденье повернулся и сказал.
 
 "Пойдёмте посмотрим, как работают эти автомобили Songjiang Motor!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1015422

    
  





  Экстраординарный гений Глава 461 - Вопросы Часть 2 из 3


  

    
       Фэн Юй стоял рядом с главным архитектором, чтобы рассказать об объектах на фабрике. Это была возможность показать его таланты. Но Фэн Ю знает только то, для чего были построены эти сооружения. Он не знает о технических деталях.
 
 "Почему они собирают эту машину вручную? Ты говорил мне раньше, что на производстве твоей фабрики используются производственные линии?"
 
 Фэн Ю тоже был удивлён. Сборка вручную была только для прототипов и образцов. Была ли новая модель? Почему я не знаю об этом?
 
 Ли Миндэ сделал шаг вперед и ответил: "Лидер, эта машина использует лучшие технологии на нашем заводе, и после того, как мы ее соберем, мы подарим ее правительству в качестве новогоднего подарка".
 
 "О? Лучшие технологии? Давайте пойдем туда и посмотрим". Это вызвало интерес у главного архитектора.
 
 Фэн Ю вспомнил, что об этом упоминалось в одном из документов, которые он читал вчера, и Ли Миндэ сказал ему. Но он забыл.
 
 Два восьмиклассных механика работали над автомобилем, когда заметили, что к ним приближается группа людей. Один из них нетерпеливо ругал: "Ты загораживаешь свет! Разве я не говорил, что никто не должен подходить близко, когда мы работаем?".
 
 Ли Миндэ нахмурился. На кого, черт возьми, ты кричишь?
 
 Ли Минде повернулся и смущенно объяснил: "Это самый опытный механик нашей фабрики, господин Ли Минде, восьмиклассник. Но его темперамент немного нетерпелив".
 
 Ли Минде повернулся к господину Лю и сказал более мягким голосом: "Старый Лю, заткнись! Перестань работать первым".
 
 Мистер Лю посмотрел вверх и увидел, что это Ли Миндэ. Он перестал работать неохотно и понял, что на него смотрят многие.
 
 Это... главный архитектор?
 
 "Сэр..................................... Вождь........................................" Мистер Лю протянул обе руки, чтобы пожать руку главному архитектору.
 
 Глаза Ли Мингде широко открылись. Перчатки, которые вы носите, покрыты маслом. Как ты можешь пожать ему руку?! Он тут же оттолкнул руки господина Лю и уставился на него. Другой механик стоял в оцепенении.
 
 Главный архитектор не возражает против масла на перчатках господина Лю. Он участвовал в войнах, когда был моложе, зачем ему машинное масло? Директор филиала сразу же передал пару новых рабочих перчаток главному архитектору и еще две пары - господину Лю и другому механику. Это был производственный цех фабрики. Это нормально для людей носить перчатки.
 
 "Вы оба усердно трудились. Эта машина использует лучшие технологии на фабрике?"
 
 "Конечно. Может, эти технологии и не самые лучшие в мире, но они определенно лучшие в Китае. Там есть два россиянина, которые два года назад посетили автомобильную выставку в Германии. Они сказали, что тогда наши технологии уловили технологии европейских автомобилей". Господин Лю сказал с гордостью.
 
 Железный кулак Чжу вдруг спросил: "Сколько стоит этот автомобиль? Может ли это быть серийно произведено?"
 
 "Стоимость около 1 миллиона. Массовое производство? Пока это не должно быть возможным. Эта машина слишком дорогая. Не многие люди могут себе это позволить." Ли Миндэ объяснил.
 
 "Сколько стоят эти иномарки со схожими характеристиками?"
 
 "Около 300-400 тысяч юаней." Ли Миндэ ответил.
 
 Железный кулак Чжу покачал головой. В его глазах был намек на разочарование. По-прежнему была существенная разница в технологиях их производства с зарубежными производителями. Их стоимость составляла всего от 300 000 до 400 000, а ваша - около 1 миллиона. Как вы можете конкурировать?
 
 Фэн Ю тоже был беспомощен. Он ничего не мог сделать. Несмотря на то, что он вложил много средств в Ramp;D, их нельзя менять в одночасье. По крайней мере, Машиностроительная компания добилась того, чего не могли сделать другие китайские автопроизводители. Фэн Юй был уверен, что он догонит весь мир!
 
 "Автомобили, которые вы произвели, не должны быть дешевыми". Как продажи?"
 
 "Мы только начали продавать недавно. У нас пока не так много продаж. Но мы уже связались с бизнесменом из России. Большая часть наших машин будет экспортирована за границу".
 
 "Экспорт? Наши машины можно экспортировать?" Главный архитектор был удивлен. Китайские машины можно экспортировать?
 
 "Цены и качество наших машин соответствуют российскому рынку". Конечно, мы можем экспортировать в Россию. Мэр Чжан также встретился с этим российским бизнесменом". Фэн Юй упомянул Чжана Руйцяна.
 
 Чжан Руйцян кивнул: "Я встречался с этим российским бизнесменом, и он подписал соглашение с "Машиностроительной компанией", чтобы подтвердить их закупочные цены. Он отправит заказ после нового года".
 
 "Хорошо, хорошо, хорошо!" Главный архитектор сказал. "Я считаю, что автомобили Songjiang Motors, производимые машиностроительной компанией, лучшие в Китае! С какими трудностями сталкивается Ваша компания? Скажите мне. Я помогу вам!"
 
 Чжан Руйцян немедленно оттянул Фэн Юя назад. Он знал характер Фэн Юя. Фэн Юй осмелился бы делать всевозможные запросы!"
 
 Фэн Юй молчал, но именно Фу Гуанчжэн говорил: "Наша машиностроительная компания должна получить те же правительственные субсидии, что и совместные предприятия!"
 
 Фэн Юй обсуждал это с Фу Гуанчжэном и Ли Миндэ. Статус Фу Гуанчжэна как гонконгца был полезен. Он был самым подходящим человеком, чтобы сделать этот запрос. Кроме того, его фамилия была Фу. Одна из влиятельных семей в Гонконге и даже в Азии!
 
 Главный архитектор обратился и посмотрел на Фу Гуанчжэна: "Вы, должно быть, Сяо Фу из Гонконга? Когда я посетил Гонконг несколько лет назад, я познакомился со старшим дядей. Как он сейчас?"
 
 Личности и происхождение Фэн Юя и остальных были исследованы людьми главного архитектора.
 
 "Спасибо, Лидер, что спросили. Мой дядя в добром здравии. Но он ворчал, что Гонконг должен вернуться на нашу родину раньше."
 
 "Хахаха, скажи ему, что я буду угощать его уткой Пекина, когда он приедет в Пекин! Чжан Жуйцян, подготовь доклад для Железного кулака Чжу. Он поможет тебе решить все проблемы Машиностроительной компании. Неважно, частное это предприятие или государственное, до тех пор, пока это китайское предприятие, мы должны его поддерживать!".
 
 ……
 
 По убеждению сопровождающих лиц главный архитектор завершил экскурсию по компании Bing City's Machinery Company и вернулся в свой отель на обед. После обеда он все еще должен посетить другие места.
 
 Когда все лидеры ушли, Фэн Юй помахал рукой: "Старый Ли, брат Фу, пойдём пообедаем". Сегодня все хорошо поработали. Сегодня вечером у нас будет праздник!" Они показали топ-лидерам возможности своей компании и получили обещание лидера о государственной помощи. Это был идеальный конец.
 
 Но когда блюда были поданы, Фэн Юй получил звонок от Чжан Руйцяна и попросил его и Фу Гуанчжэна немедленно отправиться в гостевой дом провинции. Высший руководитель хочет их видеть.
 
 Фэн Юй и Фу Гуанчжэн немедленно приехали туда. Они оба были сбиты с толку. Почему их снова вызвали?
 
 Когда они прибыли, они узнали, что главный архитектор уехал в другие места с губернатором провинции. Это был другой высокопоставленный чиновник, Железный кулак Чжу, который хотел встретиться с ними.
 
 "Я попросил вас обоих приехать сюда так срочно, потому что старший чиновник уедет, когда вернется с визитов в город Бин. Мы все еще должны ехать в другие провинции".
 
 Фэн Юй и Фу Гуанчжэн заявили, что не против приехать.
 
 "Сяо Фу, я знаю, что вы вложили довольно много денег в Китай в последние годы."
 
 "Я чувствую, что экономика Китая скоро поднимется и будет быстро расти в ближайшие несколько лет. Более того, я китаец, и я должен внести свой вклад в развитие экономики Китая". Фу Гуанчжэн ответил.
 
 Фу Гуанчжэн в глубине души презирал Фу Гуанчжэна. Карри одолжение. Только не говорите, что вы тоже выросли под красным знаменем?
 
 "Ты вложил себя или от имени своей семьи?" Железный кулак Чжу продолжал спрашивать.
 
 "Это идея моей семьи". Фу Гуанчжэн ответил уверенно. Это были указания его старшего дяди.
 
 "Я очень благодарен, что в Гонконге есть такие бизнесмены, как ваша семья Фу". Передавайте привет вашей семье". Железный кулак Чжу встал и пожал руку Фу Гуанчжэну.
 
 Фу Гуанчжэн представляла семью Фу, и этого было достаточно. В конце концов, Фу Гуанчжэн не была главой семьи Фу. В этот момент Фэн Юй чувствовала себя неловко. Этот разговор был закончен? А как же я? Зачем ты меня позвал?
 
 Записи переводчика: Я думаю, что автор использует псевдонимы для высших чиновников, чтобы избежать цензуры. Интересно, Винни-Пух появится позже в этой истории?
 
 Если вам интересно, кто такой Винни-Пух, посмотрите эту ссылку.
 
 https://www.theguardian.com/world/2018/aug/07/china-bans-winnie-the-pooh-film-to-stop-comparisons-to-president-xi
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1017497
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       "Сяо Фэн, останься здесь на минутку." Железный кулак Чжу посмотрел на Фэн Юя. "Твоё резюме очаровательно, и я не знаю, как тебя оценить. Похоже, у тебя лучшее предвидение и умнее, чем у многих людей". Мне очень любопытно".
 
 "Мне нравится читать и пробовать новые вещи. Это странно?" Фэн Ю сказал. Всё немного вышло из-под контроля. Он приведёт меня в какую-нибудь лабораторию и проведёт на мне эксперименты?
 
 "Это тоже не считается странным. Вы только по-другому использовали технологии для увлажнителей и безмозглых вентиляторов, которые вы изобрели. Другие не думали использовать эти технологии таким образом, но это сделали вы".
 
 "Точно. Какие-то проблемы?" Фэн Ю спросил с невинным видом.
 
 "Хотя это может быть странно, но молодые люди более творчески настроены. Так что я могу понять. Но мне очень любопытно, когда вы впервые купили акции. Почему вы купили так много акций? Вы даже заложили свои активы, чтобы купить акции. Вы очень уверены, что сможете зарабатывать на акциях?"
 
 Железный кулак Чжу вдруг стал очень острым и уставился на Фэн Юя. Его ауру человека с большим авторитетом мог почувствовать Фэн Юй!
 
 "А? Я не уверен, что заработаю много денег. Но я знаю, что наверняка получу прибыль".
 
 Точно. Когда Китай впервые ввел торговлю акциями, не было ограничений на ежедневные колебания. Но позже правительство хотело контролировать рынок акций и ввело лимиты. Когда это началось, он составлял 1%, но позже был снижен до 0,5%. Это было сделано для того, чтобы предотвратить слишком сильные колебания акций. Но это были только официальные цены. Оставалось еще много сделок, сделанных в частном порядке!
 
 Но после того, как главный архитектор завершил свои визиты на юг, этот дневной лимит колебаний также был внезапно остановлен. В тот день цены на акции взлетели. Никто не мог предвидеть, что это произойдет. Конечно, Фэн Ю знал об этом. Но он никогда не признает, что знал и никто не мог ничего сказать.
 
 "Почему вы так уверены, что получите прибыль от торговли акциями?"
 
 "Там, где много людей покупают эти акции, цены наверняка поднимутся. Рынок облигаций уже настолько активен, что рынок акций наверняка будет таким же. За рубежом тоже так".
 
 "Только так просто?" Железный кулак Чжу до сих пор сомневается.
 
 "Да. Это так просто. На тот момент от торговли казначейскими облигациями было уже не так много прибыли, поэтому я перехожу на акции. Также я не ожидал заработать так много денег на акциях. Если я буду знать, что цены на акции внезапно вырастут, я не буду продавать свои акции в прошлом". Разве не весь народ тоже покупает акции? Есть ли какие-то проблемы?" Фэн Юй продолжал притворяться невежеством. К счастью, перед внезапным повышением цен на акции он продал часть своих акций. Это стало свидетельством того, что он не знал о внезапном росте.
 
 "Тогда почему ты не продолжаешь покупать акции?"
 
 "У меня нет денег. Все мои деньги были вложены в проект "Автомобильная компания". Если у меня еще есть деньги, я определенно продолжу инвестировать в акции."
 
 Это было хорошее объяснение, но Железный кулак Чжу все еще чувствует, что что-то не так. Почему Фэн Юй осмеливается использовать все свои активы для покупки акций? Но не было никаких доказательств того, что Фэн Юй манипулирует рынком. Если Фэн Юй был вовлечен в инсайдерскую торговлю или манипулирование рынком, то он не продаст часть своих акций до внезапного роста цен на акции.
 
 "Каково ваше мнение о финансовом рынке Китая?" Железный кулак Чжу хочет знать, как другие относятся к китайскому финансовому рынку.
 
 В настоящее время на финансовом рынке еще много лазеек. Если Фэн Юй действительно хочет манипулировать рынком, то это был кусок пирога. К счастью, ни один иностранный фонд не вошел на вновь созданный китайский финансовый рынок, если нет, то эти иностранные учреждения заберут все деньги.
 
 Китайский фондовый рынок сильно нуждается в регулировании. Например, в июле этого года компания была исключена из китайского фондового рынка из-за того, что гонконгский бизнесмен опустошил все свои средства.
 
 В августе, когда было проведено IPO в Шэньчжэне, разгорелись драки. Это было связано с тем, что каждому удостоверению личности было выдано фиксированное количество акций. Но кто-то принес сотни удостоверений личности, чтобы подать заявку на акции.
 
 Люди, стоящие за акциями, не могли получить их и разозлились. Начались драки. В то время многие бросились в Шэньчжэнь на это IPO. Билеты на поезд были распроданы, а билетные скальперы подняли цены на билеты в 7-8 раз!
 
 У властей не было другого выбора, кроме как допустить больше заявок, чтобы успокоить этих инвесторов. После этого инцидента акции некотируемых компаний были выпущены в Сычуаньском регионе.
 
 За 3 дня Шанхайский сводный индекс упал с 1500 пунктов до 1000. Это вызвало паническую продажу, и цены на акции упали еще больше. Многие инвесторы понесли большие потери!
 
 В связи с этими инцидентами Госсовет сформировал Комитет по регулированию ценных бумаг. Железный кулак Жу возглавил этот комитет! В то же время была создана Китайская комиссия по регулированию ценных бумаг.
 
 Но комитет и комиссия не смогли спасти фондовый рынок. Фондовый рынок продолжал падать, и он собирался опуститься ниже 400 пунктов! Железный кулак Чжу считал, что Фэн Юй был одним из первых, кто начал торговать акциями. У него должны быть какие-то взгляды. Но после того, как он услышал объяснение Фэн Юя, он почувствовал, что Фэн Юй может получать прибыль от торговли акциями, потому что у него хватает смелости и удачи.
 
 "Мои взгляды"? Я думаю, что должен быть лимит дневных колебаний. Мы можем следовать за этими развитыми странами. 10% будет хорошим лимитом. Разве у нас не было Китайской комиссии по регулированию ценных бумаг? Мы можем позволить комиссии регулировать рынок и проверять финансы тех компаний, акции которых котируются на бирже".
 
 "Это все?"
 
 "Это все." У Фэн Юя были некоторые колебания. Он не был уверен, что то, что он сказал, изменит историю. Если история отступила, то большая часть его опыта и знаний из предыдущей жизни будет бесполезна.
 
 Фондовый рынок развивался бы хорошо, даже если бы он следовал первоначальному курсу. В любом случае, ни один иностранный фонд не вышел на китайский рынок, и все деньги все равно останутся в Китае.
 
 "Как мы должны регулировать эти компании, акции которых котируются на бирже?"
 
 "Раскрытие финансовой информации. Компания должна раскрывать свою финансовую отчетность акционерам. Прежде чем компания получит листинг, комиссия должна рассмотреть ее финансовые показатели за последние 3 года и за последующие 3 года. Кроме того, компания должна пройти аудит, а ее счета должны быть чистыми. Компании не могут быть включены в листинг только потому, что они заработали много прибыли в прошлом году".
 
 Железный кулак Чжу некоторое время подумал и кивнул: "Кажется, вы много знаете о финансах".
 
 "Не совсем. Я поехал в Гонконг с Фу Гуанчжэном и некоторое время учился у господина Фу Жунци. Господин Фу Жунци очень хорошо разбирается в финансовом рынке". Фэн Юй использовал Фу Жунци в качестве своего щита. Фу Жунци был известен в Азии своими инвестициями на финансовых рынках.
 
 Фэн Юй очень хотел сказать Железному кулаку Чжу, что хотя фондовый рынок в этом году работал плохо, рынок восстановится после выпуска акций в юанях. Бычий рынок будет продолжаться до середины следующего года.
 
 Фэн Юй хотел воспользоваться этой возможностью, чтобы заработать немного денег. Но теперь он решил не вмешиваться. Он просто позволит У Чжигану и остальным немного вложить деньги.
 
 "Это Аива твоя компания?" Железный кулак Чжу вдруг спросил.
 
 "Я главный акционер". Он тоже об этом знает? Он изменил тему. Он поверил в то, что я сказал о фондовом рынке?
 
 "Покупая японскую компанию, он все равно хорошо ею управлял. Хорошо. Сяо Фэн, ты заинтересован в том, чтобы прийти и работать в Госсовет после окончания учебы?"
 
 Чёрт, меня преследует один из самых высокопоставленных чиновников Китая!
 
 Если бы это было в прошлой жизни Фэн Юя, он бы наверняка согласился. Но сейчас он не заинтересован.
 
 У государственных чиновников было слишком много правил, и работать на Железный кулак Чжу будет утомительно. Фэн Юй никогда не захочет это испытать!
 
 "Спасибо за ваше предложение. Но я всё равно предпочитаю заниматься бизнесом. Независимо от того, что я работаю, так как я все еще вношу свой вклад в нашу страну, не так ли?"
 
 "Я не буду заставлять тебя. Хорошо. На сегодня всё. Мне нужно вернуться к работе."
 
 "До свидания, сэр."
 
 Железный кулак Чжу нахмурился, когда посмотрел на вид сзади Фэн Юя. Он почувствовал, что этот Фэн Ю не 20-летний молодой человек, а кто-то в свои 40 или 50 лет.
 
 У Железного кулака Чжу все еще много вопросов к Фэн Юю, но у него нет времени. Он задаст эти вопросы в другой раз. Этот молодой человек очень интересен.
 
 После того, как Железный кулак Чжу покинул комнату, Фэн Юй почувствовал облегчение. Он был в огромном стрессе, когда говорил с Железным Кулаком Чжу. Фэн Юй задавался вопросом, может ли он также иметь эту ауру, когда у него будут сотни миллиардов в будущем.
 
 Хм... Я должен поехать в свою компанию в Японии на тренировку. Даже если у меня не будет этой ауры, я буду чувствовать себя лучше, если буду слушать лесть Камеды Масао.
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  Экстраординарный гений Глава 463 - Обмен студентами


  

    
       Фу Гуанчжэн ждал Фэн Юя возле комнаты. После того, как они сели в машину, Фу Гуанчжэн не спросила, что обсуждали Фэн Юй и Лидер в комнате. Он мог сказать, что Фэн Юй все еще находится в хорошем настроении, поэтому их разговор не должен быть о каких-то плохих вещах. Волнования Фэн Юй были решены временно. Как он мог не быть счастлив? Через несколько лет статус бизнесмена поднимется, и его бизнес-империя должна быть создана. Фэн Юй больше не будет беспокоиться.
 
 Эти несколько лет, Фэн Юй должен быть низкопрофильным. В эту эпоху быть слишком успешным было нехорошо. Он также подумывал о том, следует ли ему получить какую-нибудь защиту или щит, чтобы избежать контроля со стороны высших должностных лиц.
 
 "Брат Фу, Гонконгский и Китайский университеты обмениваются студентами?"
 
 Фу Гуанчжэн моргнул: "Вы хотите учиться в гонконгском университете? Почему ты хочешь туда поехать?"
 
 "Учиться, конечно!"
 
 Фу Гуанчжэн посмотрела на Фэн Ю. Кто бы мог подумать, что ты собираешься туда учиться!
 
 "Я помогу тебе поспрашивать. Если есть, то моя семья сможет обеспечить тебе место по обмену".
 
 Это осуществит мечту родителя Фэн Юя отправить его на учебу за границу и все еще оставаться рядом с Китаем. Он также может внимательно следить за китайским рынком. Также он может следить за финансовыми рынками других стран в Гонконге. Самое главное, что Гонконгский университет не такой строгий, как Китай. У Фэн Юя будет много свободного времени для своего бизнеса и инвестиций.
 
 Ночью был праздник, и после того, как были определены будущие направления деятельности компании и некоторые другие мелкие вопросы, Фэн Юй вернулся в Пекин. Перед возвращением в Гонконг Фу Гуанчжэн также посетил остальные фабрики филиала.
 
 Через 3 дня Фэн Юй получила звонок от Фу Гуанчжэна.
 
 "Что? Вы говорите, что Пекинский университет не может?"
 
 Этого не должно быть. Рейтинг Пекинского университета может быть и не высоким, но он также был одним из лучших университетов Китая. Почему Гонконгский университет не разрешает обмен студентами?
 
 Фу Гуанчжэн объяснил, и Фэн Юй наконец-то понял. Это не потому, что Пекинский университет не был квалифицированным. А потому, что все китайские университеты не допускаются.
 
 Студенты по обмену начали с "программы обмена иностранными студентами". Целью этой программы было дать студентам возможность познакомиться с культурой и средой другой страны. Это было начато американцами, и Китай не был частью этой программы.
 
 Неудивительно, что Фэн Юй поспрашивал, а в Пекинском университете есть только иностранные студенты, но не было студентов по обмену.
 
 В Гонконгском университете есть студенты по обмену, но университет в основном обменивается студентами с Великобританией и другими странами. Два года назад при содействии китайского правительства Китай также начал обмениваться студентами с Гонконгским университетом. Но это было только для двух университетов в Гуандуне. Эти два университета были единственными университетами в Китае, в которых осуществлялся обмен студентами.
 
 Основной причиной было то, что студенты Гонконгского университета не хотели, чтобы их обменивали на университет в Китае. У них сложилось впечатление, что Китай отсталый и бедный. Они отказались ехать в Китай. Провинция Гуандун была самой удаленной из тех, что они могли принять, так как она была ближе к Гонконгу.
 
 Пекинский университет хотел сотрудничать с Гонконгским университетом, но в обоих университетах есть только программа обмена профессорами и программы взаимодействия со студентами. Программа студенческого обмена не увенчалась успехом, несмотря на то, что через несколько лет Гонконг собирался вернуться в Китай.
 
 Обмен может быть осуществлен только при согласии студентов обоих университетов. Это не может быть Пекинский университет, отправляющий своего студента в Гонконг, и ни один студент из Гонконгского университета не едет в Пекин.
 
 "Брат Фу, я думаю, вы должны решить этот маленький вопрос. Я буду ждать твоих хороших новостей".
 
 Фу Гуанчжэн был безмолвен. Но решение действительно было найдено. Он мог бы предложить студенческие стипендии или работу в компании семьи Фу после их окончания. Там, несомненно, будут желающие студенты. В Гонконгском университете также было много бедных студентов.
 
 Эти обеспеченные семьи отправят своих детей в университеты Великобритании. Семья Фу была такой. Во всяком случае, Гонконг и сейчас был британской колонией, и им разрешили поступать в университеты Великобритании. Гонконгский университет стал известен только в последние несколько лет. До этого это был неизвестный университет.
 
 "Подожди, брат Фенг. Я поспрашивал. Есть два типа программы обмена. Один - в семестр, другой - в год. Какой ты хочешь?" Фу Гуанчжэн хотел удостовериться, что он подаёт заявку на правильный тип программы для Фэн Ю.
 
 "Конечно, годичная программа. Она начнётся в течение 3-го года, а я вернусь в Пекин на последний год". Это проблема?"
 
 "Это может быть проблемой для других людей, но не проблемой для нашей семьи Фу. Тогда какой курс вы выбираете? В Гонконгском университете нет программ по менеджменту".
 
 Черт, в Гонконгском университете нет курсов по менеджменту?
 
 Но Фэн Юй вспомнил, что Гонконг был маленьким и у него есть несколько университетов. Это было нормально, что в университете не все курсы. Похоже, ему пришлось поменяться курсами.
 
 "У вас есть хорошие рекомендации?"
 
 "Лучший факультет в нашем Гонконгском университете - это факультет искусств. На этом факультете больше всего девушек!" Фу Гуанчжэн ответил.
 
 Фэн Юй ответил беспомощно: "Кого волнуют девушки. Я иду туда учиться!"
 
 "Ты не для девочек? Хорошо. Ты можешь выбрать бизнес-школу или финансы. Тебя должны заинтересовать эти предметы." У Фу Гуанчжэна были сомнения. Если Фэн Ю не придет в Гонконгский университет для девушек?
 
 Учиться? Чушь собачья! Фэн Ю пропускал занятия в Пекинском университете бесчисленное количество раз. Должно быть, он узнал, что в Гонконгском университете много симпатичных девушек!
 
 Было легко решить этот вопрос с программой обмена, но это было очень хлопотно. Это был непростой случай, когда оба университета общались друг с другом.
 
 Фу Гуанчжэн действовала очень быстро. Он пожертвовал сумму денег в Гонконгский университет, а декан пообещал подтолкнуть к этой программе обмена. Но декан также отметил, что не только школы и студенты должны согласиться на участие в этой программе. Согласие также должно быть получено от правительства Гонконга и Китая.
 
 Предыдущая программа обмена с университетами Гуандуна была рассчитана на один семестр. Одногодичная программа была другой и получить одобрение было сложнее.
 
 К счастью, семья Фу была влиятельной, и даже губернатор Гонконга должен был дать им лицо. Таким образом, гонконгская сторона была урегулирована.
 
 Фэн Юй лично рассказал об этой программе Пекинскому университету. В Пекинском университете Фэн Юй все еще имеет некоторое влияние.
 
 Когда в университете услышали, что Гонконгский университет заинтересован в обмене студентами, руководство школы было очень взволновано. Если бы они смогли начать программу обмена с Гонконгским университетом, это было бы значимо!
 
 Это была возможность для гонконгцев лучше понять материк и поможет в интеграции с Гонконгом после возвращения. Кроме того, Пекин был столицей Китая, а Пекинский университет представлял высшее образование Китая.
 
 Но все же была небольшая проблема. Большинство гонконгских студентов не говорят на мандаринском наречии. Им будет трудно общаться.
 
 Пообщавшись с представителями Гонконгского университета, Гонконгский университет решил отправить своих студентов, говорящих на китайском языке, на программу обмена. Пекинский университет был лучшим университетом в мире для изучения китайского языка!
 
 Чтобы предотвратить несчастные случаи, Фэн Юй попросил Фу Гуанчжэна зарегистрировать свое имя для этой программы с гонконгской стороны. Фэн Юй не хочет, чтобы его имя было вычеркнуто некоторыми студентами с сильными связями. Хотя он бы выделялся таким образом, это было бы безопаснее.
 
 Теперь все было готово и ждет только одобрения английского правительства.
 
 Но до того, как Фэн Ю получил новость, он получил уведомление от системы видеонаблюдения о том, что начнется аукцион рекламных слотов. Фэн Юй был приглашен к участию!
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  Экстраординарный гений Глава 464 - Уставные аукционы


  

    
       "Эх, это тот уродливый парень Ши Юдзю? Он также хочет рекламировать на камерах видеонаблюдения?" Фэн Юй пробормотал про себя. Этот человек в будущем будет известен как одна из китайских пар "Короткий, уродливый, богатый"!
 
 Фэн Юй вспомнил, что Ши Юйчжу должен был просто войти в бизнес и начать с технологической компании. Гигантская группа еще не должна была запускать свою продукцию для здоровья. Он все еще должен был продавать карточки китайского языка. Почему он проводил аукционы по продаже рекламных слотов? Разве он не должен был искать компании для продажи своей продукции?
 
 Подождите, это тренер Ма? Он тренер по бегу на длинные дистанции. Почему он здесь на CCTV? Черт, он все еще знает заместителя начальника станции? Что он рекламирует? Армия семьи Ма хочет сделать вербовку?
 
 В Китае, какой тренер имеет лучшую технику и подготовку для бега на средние и длинные дистанции? Тренер Ма!
 
 Фэн Юй видел, как тренер Ма познакомил кого-то с заместителем начальника станции. Было очевидно, что они используют свои связи, чтобы пройти через черный ход.
 
 Фэн Юй помахал Чжун Цинсяню, который все еще был на расстоянии. Фэн Юй заметил, что Чжун Цинсянь уставился на человека.
 
 "Кто этот парень? Почему ты пялишься на него?" спросил Фэн Юй.
 
 "Босс Лебаиши."
 
 Люди одного ремесла - враги. Неудивительно, что Чжун Цинсянь уставился на него. Похоже, что в прошлой жизни Фэн Юя, это был год, когда Лебаиши впервые дал объявление на камеру видеонаблюдения. После этого, йогуртовые напитки Лебаиши стали знаменитыми, а их продажи умножились на несколько складок в течение следующих 10 лет. Это считалось чудом!
 
 Подождите, почему босс Лебаиши пожимал руку тренеру Ма? Они знают друг друга?
 
 О да, тренер Ма прославился благодаря Олимпийским играм этого года. Тренер Ма тренировал Ван Цзюнься и многих других китайских бегунов на длинные дистанции. Благодаря отличному выступлению своих спортсменов на Олимпийских играх, тренер Ма несколько раз появлялся на телевидении. Весь Китай знал, кто он.
 
 Фэн Юй видел много успешных бизнесменов, которые появлялись на телевидении во время его предыдущей жизни во время этого рекламного слот-аукциона. Но Фэн Юй к ним не подошел. Большинство из них через несколько лет обанкротятся, и одним из них был Ши Юйчжу.
 
 Фэн Юй решил стать ангельским инвестором, который появляется перед ними в самые трудные для них времена. Вахахахаха................
 
 "Все, пожалуйста, успокойтесь. Рекламные слоты видеонаблюдения 1993 года скоро начнут кивать головой. На этот раз некоторые из рекламных слотов будут использовать аукцион с запечатанной ставкой. Все участники аукциона напишут сумму ставки на листе бумаги, и у каждого из вас будет один шанс. Мы будем табулировать заявки, и победитель будет.........".
 
 Аукцион по продаже печатей был предложен топ-менеджментом CCTV. Они считали, что такой аукцион может выявить самые высокие цены, которые имели в виду эти бизнесмены. Они не могут использовать цены Тай Хуа Трейдинг в качестве ориентира. Может быть, есть кто-то более щедрый, чем Фэн Ю.
 
 Первым слотом был слот в 15 секунд перед "Новостями". Фэн Юй оглянулся вокруг и увидел, что все пишут на листе бумаги. Все они пытались скрыть написанное своими руками и телом.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, рекламный аукцион слотов начался в 1995 году. Первый слот был продан за 31 миллион юаней на ликеро-водочный завод Конгфюань, а продажи их Байцзю увеличились более чем в 10 раз.
 
 Фэн Юй некоторое время думал и написал 12,02 миллиона юаней. Он чувствовал, что должен выиграть с этой заявкой. Он не возражал, даже если проиграл. Если бы цена была хоть немного выше, она бы того не стоила.
 
 Босс Конгфюяна также писал свою заявку на бумаге. Он хотел написать 10 миллионов, но чувствовал, что другие тоже поставят эту сумму. Поэтому он изменил сумму на 11 миллионов. Даже если бы ему пришлось получить кредит в банках, он должен был бы рекламировать и на CCTV!
 
 Босс Лебаиши также записывал свою ставку. Он написал 11.01 миллионов.
 
 Пан Нин, записал 11,2 миллиона юаней. его компания, Ronshen Refrigerator Co. была компанией, которая разработала первые в Китае 2-дверные холодильники. Фэн Юй с трудом продавал свои холодильники в прошлом, потому что продукция Ronshen уже была на китайском рынке. Их холодильники были хорошего качества и дешевые.
 
 Чжан Руймин, Ли Доншэн и другие бизнесмены заработали только "максимум" 7 миллионов юаней. Было очевидно, что они не выиграют этот слот.
 
 У Фэн Юя были подозрения, что этот аукцион был сфальсифицирован. Если нет, то почему система видеонаблюдения не раскрыла заявки на участие в аукционе на глазах у всех, и им нужно было пойти в другую комнату, чтобы просчитать заявки?
 
 В этот момент многие люди смотрели на свои пейджеры. Некоторые из них подняли голову и улыбнулись уверенно, а некоторые были разочарованы.
 
 Был ли кто-то внутри, давая им новые? Это не должно быть возможным. Эти люди не имеют телефонов и как они могут изменить свои ставки?
 
 Подождав некоторое время, Чэн Баочжун вышел с улыбкой и показал форму заявки.
 
 "Победителем этого слота является Лебаиши. Выигрышная ставка - 12,1 миллиона".
 
 Босс Лебаиши встал и помашил всем с гордостью.
 
 Фэн Ю нахмурился. Совпадение? Он выиграл заявку Фэн Ю менее чем на 100 тысяч?
 
 Фэн Юй посмотрел на Чэна Баочжуна и заметил, что он избегает смотреть на Фэн Ю. Должно быть, что-то происходит! Это был лучший слот, и кто-то отнял его у него.
 
 "Следующим будет рекламный ролик после новостей. Этот слот также 15 секунд. Теперь вы все можете начать писать свои предложения".
 
 Фэн Юй подумал об эффективности этого слота и написал 5,11 миллионов.
 
 Пан Нин написал 5,02 миллиона, а босс Конгфюян написал 5,04 миллиона. На этот раз Лебаиши решил отказаться от участия.
 
 Когда компания "Холодильник Роншен" выиграла слот с 5,21 млн. юаней, Фэн Юй разозлился.
 
 "Шеф Ченг, почему вы просто размахиваете тендерной формой и не показываете нам?" Фэн Ю кричал.
 
 Лицо Чена Баочжуна изменилось и улыбнулось: "В чём проблема? Только не говорите, что не знаете, сколько вы написали на бланке заявки? Кто из вас осмелился утверждать, что вы сделали более высокую ставку, чем Роншен?"
 
 У Пан Нинга было гордое выражение лица. К счастью, он кому-то заплатил. Если бы его ставка была чуть ниже самой высокой, он бы добавил на 100 000 юаней больше, чем самая высокая ставка, чтобы купить слот.
 
 Фэн Юй видел ухмылку на лице Чэна Баочжуна. Видеонаблюдение было слишком бесстыдным, чтобы сфальсифицировать этот аукцион. Но Фэн Юй забыл, что видеонаблюдение обещало ему слоты до и после прогноза погоды.
 
 Действительно, на этот раз Фэн Юй записал 2 цифры, и выигрышная ставка полностью отличалась от того, что он написал. Но он был победителем.
 
 Проклятье. Если вы расскажете мне об этом раньше, я увеличу свои заявки на два предыдущих слота на 1 миллион или даже 10 миллионов. Я хочу посмотреть, как ты все еще можешь устроить этот аукцион!
 
 Аукцион был очень быстрым. Большинство сотрудников видеонаблюдения были там, чтобы помочь. Кроме того, бизнесмены сделали ставки не на каждый слот.
 
 Единственным человеком, который делал ставки на каждый слот, был Фэн Ю.
 
 Lebaishi, Ronsheng, Little Swan и другие компании выиграли по одному слоту в прайм-тайм во время этого сегмента аукциона. Фэн Ю выиграл 4 слота в прайм-тайм. По сравнению с предыдущими годами, в которых он владел большинством слотов прайм-тайма, была существенная разница.
 
 Фэн Юй должен был изменить способ рекламы своей продукции. Интернет только начался, и очень немногие в Китае владеют ПК. Интернет-рекламы еще не было. Телевизионная реклама все еще была основным каналом.
 
 Фэн Юй был очень недоволен этим аукционом. Он хочет поговорить с Чэном Баочжуном. Если бы Чэн Баочжун отказался ему помочь, он бы искал свои высоты. Он отменит свою спонсорскую поддержку гала-вечера весеннего фестиваля и будет работать с другими телеканалами на следующей новогодней церемонии награждения гала-ужином!
 
 Заметки переводчика:
 
 Звездный тренер Китая Ма Цзюньжэнь на средней и длинной дистанции.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ma_Junren
 
 Ван Цзюнься, китайский спортсмен-дальнобойщик.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Wang_Junxia
 
 Ши Ючжу был одним из китайских миллиардеров.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shi_Yuzhu
 
 http://www.chinadaily.com.cn/bw/2008-04/28/content_6647181.htm
 
 Холодильник Роншен Лтд.
 
 https://www.bloomberg.com/research/stocks/private/snapshot.asp?privcapid=5533448
 
 Чжан Руймин, генеральный директор Haier Group.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhang_Ruimin
 
 Ли Донгшенг, основатель корпорации TCL.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/TCL_Corporation
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1017500
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       Чхон Баочжун пытался избежать встречи с глазами Фэн Юя во время подписания контракта. Фэн Юй подписал контракт и бросил ручку на стол: "Шеф Чэн, что происходит? Разве вы не должны дать мне объяснение?"
 
 "Что ты имеешь в виду? Этот аукцион честный и открытый. Какие-то проблемы?"
 
 "Правда? Так как проблем нет, возьмите все формы для аукциона и покажите их всем. Если нет, я поищу вышестоящих и посмотрю, что они скажут. Думаю, если другие узнают, что этот аукцион был сфальсифицирован, рекламные слоты видеонаблюдения не будут проданы в следующем году". Фэн Ю чихнул.
 
 "Ах... Хахаха... Менеджер Фэн, вот слоты, которые не для аукционов. Есть несколько таймингов, которые неплохи. Вы можете сначала выбрать тайминг. Остальное я объявлю остальным". Чэн Баочжун засмеялся и передал список рекламных слотов Фэн Юю. Цены на слоты также были указаны в списке.
 
 Фэн Юй кивнул. Этот Чэн Баочжун знает, как ему угодить.
 
 Но когда Фэн Юй увидел цены на слоты в списке, он проклял. Чёрт, камеры видеонаблюдения увеличили цены на 30%. Неужели они подумали, что люди выставляют высокие цены на слоты прайм-тайм и могут поднять цены на остальные слоты?
 
 "Я хочу все эти слоты. Дайте мне скидку". Фэн Ю передал отмеченный список обратно Чэну Баочжуну.
 
 Чэн Баочжун посмотрел список. Фэн Ю выбрал 16 слотов. Он не осмелился дать Фэн Юй скидку на некоторые слоты.
 
 "Менеджер Фэн, вы выбрали слишком много слотов. У вашей компании так много рекламы? Думаю, половина из них подойдёт. Это пустая трата денег, если вы покупаете так много слотов. Я могу дать вам скидку 2%".
 
 "У меня много компаний. Этих слотов может быть даже недостаточно. 2% также считается скидкой? 5%. Это решено. Иди и подготовь контракты. Мне еще нужно присутствовать на финальной репетиции к Новогодней церемонии награждения".
 
 Чэн Баочжун произвёл подсчёт умственных способностей. 5% скидка составила почти 1 миллион юаней. Но в целом, эти рекламные слоты были проданы на несколько миллионов больше, чем в прошлом году. Кроме того, Фэн Юй может перейти на более высокие позиции, если не предоставит Фэн Юю скидку. Хотя вышестоящие знали о сфальсифицированных аукционах, это поставит Чэн Баочжун в плохое положение. Он также может сделать Фэн Юй одолжение и дать ему скидку. Фэн Юй подписал контракт, и Чэн Баочжун лично подошел к двери Фэн Юя.
 
 Фэн Юй подписал контракт, и это доказывает, что 30% повышение ставок было приемлемым на рынке. Чэн Баочжун снова успешно увеличил доходы от видеонаблюдения!
 
 Фэн Юй не собиралась присутствовать на церемонии награждения в этом году. CCTV проинформировал ассоциацию о том, что компании могут разместить баннеры. Но зрителям не разрешили выкрикивать лозунги.
 
 Пусть будет так. Во всяком случае, Фэн Юй уже планировал рекламировать свою продукцию через размещение продукции на выступлениях.
 
 В этом году церемония также была записана. Но со следующего года эта церемония будет отложенной телепередачей. Через несколько лет эта церемония превратится в прямую трансляцию.
 
 Туберкулезная аудитория по-прежнему предпочитает прямую трансляцию, и прямая трансляция стала доказательством популярности этой программы.
 
 Фэн Юй получил права на программу после церемонии. Он передал записи Цзяну Ваньменгу, чтобы он сделал их на VCD. Этот VCD не будет продан. Это будет бесплатный подарок, который приходит вместе с плеером VCD.
 
 ……
 
 После Нового года это были экзамены для Фэн Ю. Когда экзамены закончились, Фэн Юй остался в Пекине, а все его друзья вернулись домой на празднование Нового года по лунному календарю. В этом году Фэн Юю, возможно, придется провести свой Лунный Новый Год в Пекине.
 
 Во время репетиции церемонии награждения Фэн Юй упомянул, что эта новогодняя сцена церемонии награждения была почти лучше, чем весенний праздничный вечер. Начальник станции Цзя ответил, что это произошло потому, что у них не хватает бюджета.
 
 Фэн Юй знал, чего хочет начальник Цзя. Видеонаблюдение хотело немного финансирования. Это была прекрасная возможность для Фэн Ю. Он сразу же обсудил с шефом Цзя вопрос о спонсорстве торжественного вечера.
 
 Фэн Ю не просто так спонсировал камеру видеонаблюдения. Он хотел быть директором программы, но CCTV не может согласиться с этой просьбой. CCTV может только позволить Фэн Юю иметь некоторое право голоса в декорациях сцены и выступлениях.
 
 Это то, чего хотел Фэн Ю. Он не только разместит продукцию своей компании на VIP-столах перед сценой, если в реквизите спектакля есть столы, но и поставит на них своих Суперфанов.
 
 Фэн Юй все же внес некоторые предложения и изменения в сценарии некоторых выступлений, чтобы включить в них свою рекламу.
 
 Я являюсь спонсором этой специальной программы. Таким образом, не должно быть слишком много, чтобы иметь некоторые близко к моим продуктам во время телепередачи. 3 секунды хватит. Рекламный эффект был более эффективным на этой специальной программе, чем в новостях!
 
 Но в этом году Лысый Чен и Чжу Симао не выступали, и Фэн Юй почувствовал, что это очень жалко. Этот дуэт был самым популярным комедийным дуэтом в Китае.
 
 Почему во время этого гала-вечера не было выступления для детей? Добавьте несколько детских песен. Там должно быть как минимум две песни. Одна песня будет, а другая будет. Там должно быть несколько мультяшных персонажей, танцующих вместе с этими песнями.
 
 Я думаю, что мультяшный персонаж Лехаха подходит для этой роли...........
 
 Во время церемонии награждения в новогодний день самым популярным выступлением стала группа детей, поющих, а не комедийные скетчи или гонконгские и тайваньские певцы.
 
 "У меня есть рога и хвост на спине". Никто не знает, сколько у меня секретов..... Я маленький мальчик дракон, маленький мальчик дракон, маленький мальчик дракон". У меня много секретов, секретов, секретов........ Я не скажу тебе, не скажу, не скажу....."
 
 Фэн Юй некоторое время не смотрел телевизор и не знал, что он уже выходит в эфир. Этот мультфильм был даже более популярен, чем ... Даже взрослым он нравится.
 
 Когда дети исполняли эту песню, подпевали мужчины в возрасте 30-40 лет. Фэн Юй был удивлён.
 
 После церемонии награждения Фэн Юй сказал Чжун Цинсянь, чтобы он быстро расписался на малыше, как представитель их продукта. Звезды рекламы Lehaha's AD milk будут этим ребенком!
 
 В этом году этот ребёнок будет более популярен, чем Чжин Мин! Если бы Lehaha использовала его для рекламы йогуртов Lehaha, многие дети стали бы покупать напитки Lehaha's.
 
 Во второй половине 1992 года Lehaha ввела в продажу молоко AD и напитки с зеленым чаем. Но рынок реагировал не очень хорошо. Эти продукты не были столь популярны, как решение Lehaha для здоровья детей. В этом году Лебаиши купил рекламный ролик в прайм-тайм. В 1993 году Lehaha не выиграет рынок йогуртовых напитков.
 
 Но раствор для полости рта Lehaha все еще был номером один. У них нет конкурентов. Если они размещают рекламу своих напитков из зеленого чая, то должны быть какие-то продажи. В прошлом году компания Lehaha не рекламировала этот продукт, но и потерь не понесла. В этом году, с рекламой, результаты должны быть лучше.
 
 ……
 
 Это волшебное шоу было слишком скучным. Апельсины и яблоки, появляющиеся из воздуха, были слишком распространены. Если бы волшебник сделал так, чтобы появился Aiwa Walkman, он мог бы дать его одному из зрителей.
 
 Кроме того, предметы в перекрёстном спектакле, созданные Фэн Гоном и Ма Цзи, должны быть заменены на наши изделия. Walkman, Superfan, VCD плееры и даже мотоциклы. Их выступления должны быть реалистичными.
 
 Скит Чжан Голи, также может продавать нашу продукцию. После их выступления, эти продукты могут быть переданы исполнителям и сотрудникам системы видеонаблюдения.
 
 Шеф Цзя позволил Фэн Юю организовать сцену и спланировать выступления, но Фэн Юй воспользовался этим, чтобы поместить все свои продукты в спектакли..........
 
 Записи переводчика: Я сделал поиск детских песен на YouTube и ниже есть ссылки. Предупреждение..... песни чертовски раздражают, и уши кровоточат.
 
 Наша родина - это сад.
 
 https://www.youtube.com/watch?v=DN4waAgLffs
 
 Маленький Зеленый дракон
 
 https://www.youtube.com/watch?v=iEMO5XRwgAQamp;vl=zh-Hans
 
 Фэн Гонг
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Feng_Gong
 
 Ма Цзи
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ma_Ji
 
 Чжан Голи
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhang_Guoli
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1017501
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       "Старый Фенг, зачем ты тащишь свой багаж? Куда ты идешь?"
 
 "В Пекин на Гала-вечер Весеннего Фестиваля по видеонаблю!" Фэн Синтай ответил высоко поднятой головой.
 
 "А? Едешь в Пекин смотреть Гала-вечер? Как живая публика?
 
 Фэн Синтай увидел невероятные глаза другой стороны и еще больше гордился: "Конечно. Зачем мне ехать в Пекин, чтобы посмотреть его по телевизору? Мой сын работает с продюсерами этой программы. Он даже разрешил мне встретиться с Мао Аминь лицом к лицу!"
 
 "О! Сяо Юй действительно способен. Старый Фэн, тебе так повезло. Ты такой богатый, а твой сын такой способный. Посмотрите на Ван Байвань в районе ХХ. Его сын ввязался в драку и был арестован два дня назад. Твой сын намного лучше его. Студент Пекинского университета. Значит ли это, что Сяо Фэн в будущем будет работать на CCTV?
 
 "Кто знает? У этого парня свои планы. Хорошо. Мне пора". Хотя Фэн Сяо Фэн пытался быть скромным, у него было гордое выражение лица.
 
 "Поторопись и заводи машину. Хватит валять дурака с другими. Ты потратил 30 минут на разговоры с другими!" Чжан Мухуа ругал.
 
 "Я вызвал задержку? Кто тот, кто разговаривал с сестрой Ли внизу?" Фэн Синтай ворчал и начал ехать по направлению к городу Бин.
 
 ……
 
 "Привет, Чиксин, позвони дедушке".
 
 "Какому дедушке? Позвони бабушке, и бабушка купит тебе закуски."
 
 "Папа, мама, идите и отдохните сначала." Ли Шицян забрал багаж у своего тестя.
 
 Фэн Синтай проигнорировал Ли Шицзяна и взял Ли Чиксина над головой, заставив его смеяться.
 
 "Чиксин послушен?" Чжан Мухуа играл руками внука и спрашивал.
 
 "Он? Послушный? Он слишком озорной. Я привела его вниз, и он убежал, как только я оторвала от него глаза". Ли Шицян сказал.
 
 "Что? Ты позволил Чиксину сбежать самому? Что, если он упадёт или попадёт в какую-нибудь аварию? Что ты за отец?" Чжан Мухуа ругал.
 
 "Мы внизу, во дворе. Вокруг нет машин и людей."
 
 "Тем не менее, вы не должны позволять ему бегать одному. Это здание такое высокое и что, если кто-то что-то сбросил? Послушай меня, после Лунного Нового Года, пусть Чиксян последует за нами обратно в район. Воздух лучше, а людей и машин меньше. Чиксинг может свободно бегать". сказал Чжан Мухуа.
 
 "Мама........ Я забочусь о Чиксине". Кроме того, в этом году моя свекровь уйдет на пенсию, и она может мне помочь". Дети не должны оставлять родителей, когда они молоды. Чиксин, не засовывай пальцы в рот!" Фэн Данинг слегка ударил сына по руке.
 
 "Зачем ты его бьешь? Какой ребенок не засовывает пальцы в рот?" Чжан Мухуа ругал.
 
 "Мама, он все время засовывал пальцы в рот после того, как все трогал. Он заболеет. Если мы не дисциплинируем его в молодости, он попадет в неприятности, когда подрастет". Помнишь этого Чжан Сан? Родители не заботились о нем, когда он был маленьким, и он убил кого-то после того, как повзрослел. Его приговорили к пожизненному заключению. Ему придется провести оставшуюся жизнь в тюрьме".
 
 "Что ты говоришь? Наш Чиксин такой послушный. О, вы оба не поедете в Пекин на гала-вечер?"
 
 "Мы не поедем. Чиксин слишком молод. Мои родственники поедут с вами. Я останусь здесь с Шицяном. В больнице нас еще много чего ждет. Мы не можем уехать.
 
 Фэн Синтай был несчастлив, когда услышал о больнице: "Шицян, твой сын еще так молод, и как ты можешь отпустить Данина и работать в больнице? Почему ты не можешь просто нанять кого-нибудь, кто будет управлять больницей?"
 
 "Папа, Даниингу будет скучно сидеть дома одному. Более того, я посылаю и забираю ее из больницы. В машиностроительной компании Чиксинг останется в детском саду. Учителя там помогут присмотреть за ним. Детский центр и детский сад в других местах не присматривают за такими маленькими детьми". Ли Шицян объяснил.
 
 Ли Шицян заметила, что настроение Фэн Данинг улучшилось, когда она начала работать в машиностроительной компании. Она больше не дергает за длинное лицо, когда сидит дома.
 
 "Что вы сказали? Чиксинг еще так молод, а вы оба отдали его в детский сад?" Фэн Синтай был в ярости. А что если Чиксина задирали другие дети в детском саду?
 
 "Папа, вы все, возможно, не знаете, что Чиксин очень сильный". Мы рады, что он не издевался над другими. Папа, ты останешься здесь с мамой. Я помогу Дэниингу на кухне". Ли Шицян забежал на кухню.
 
 "Родственники, это первый раз в моей жизни, когда я путешествую на самолете, а также первый раз, когда я еду в Пекин." Отец Ли Шицзяна сказал.
 
 "Точно. Я боюсь высоты". Мать Ли Шицзяна нервно сидела на своем месте. Самолет еще даже не взлетел.
 
 Родители Ли Шицзяна также были очень рады поездке в Пекин, чтобы посмотреть Гала-вечер. Они несколько дней хвастались перед коллегами.
 
 Но командир отца Ли в его подразделении был недоволен. Раз уж ты можешь достать билеты на Гала-вечер, почему ты не достала два билета для меня? Разве ты не уважаешь меня?
 
 Лидер отца Ли намекнул ему, что даже если ты не сможешь получить лишние билеты, ты можешь дать мне свои билеты в этом году. Ты можешь поехать в следующем году. Подумай о том, как я с тобой обращался. Ты должен отдать мне билеты в знак благодарности за то, что я для тебя сделал.
 
 Несмотря на то, что лидер сделал все настолько очевидным, отец Ли не согласился. Возможно, это его единственный шанс в жизни посмотреть Гала-вечер как живую аудиторию. Как он может отказаться от билетов?
 
 К тому же, эти билеты не были отданы ему его сыном. Это Фэн Ю отдал ему билеты. Он мог быть настолько бесстыден, что попросил дополнительные билеты для своего лидера. На гала-вечер было всего 1000 билетов, а многие чиновники в стране не смогли даже получить эти билеты. Фэн Юй не должен был легко получить эти билеты.
 
 Более того, он уже был заместителем начальника. Если бы он не допустил ошибок, то больше всего его бы просто перевели. Лидер ничего не мог с ним сделать. Дела Ли Шицяна шли хорошо, и даже если он потерял эту работу, все было хорошо.
 
 Отец Ли Шицзяна не имеет намерения продвигаться по службе. Его положение уже было достаточно хорошим. Он знал свои возможности. Если бы не мэр Чжан, присутствовавший на свадьбе своего сына, его бы даже не повысили.
 
 Конечно, это все из-за семьи Фэн. Его невестка тоже была прекрасной леди. Она хорошо с ними обращалась. Теперь их единственным желанием было, чтобы его внук рос здоровым и здоровым.
 
 Самолет благополучно приземлился, и родители Ли Шицяна видели, как Фэн Юй держал табличку, ждавшую их в зале прилета.
 
 "Господин и госпожа Ли, позвольте мне помочь с вашим багажом. Папа, мама, машина вон там. Сначала я отвезу тебя в отель. Позже днём я привезу вас всех по Пекину, а после ужина мы пойдём смотреть Гала-вечер".
 
 "Будем ли мы посещать площадь Тяньаньмэнь?" спросил отец Ли. Его самым большим желанием было посетить площадь Тяньаньмэнь.
 
 "Нет проблем! Сяо Юй, пойдём на площадь Тяньаньмэнь!" Фэн Синтай с гордостью дал указание. Он много раз посещал площадь Тяньаньмэнь.
 
 Записи переводчика: Мао Амин был одним из самых популярных певцов Китая в 1990-х годах.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Mao_Amin
 
 Площадь Тяньаньмэнь - одна из достопримечательностей Пекина. Одним из самых известных инцидентов, произошедших на площади Тяньаньмэнь, были акции протеста на площади Тяньаньмэнь 1989 года.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/1989_Tiananmen_Square_protests
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1019829
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       После вступительных танцев Чжао Чжунсян, Ян Лань, Ни Пин, Лян Яньлинь, Ли Циньань и Чжан Юнцюань прошли к центру сцены.
 
 В этом году гала-вечер отличался от предыдущих. В этом году впервые китайский гала-вечер сотрудничал с Тайванем, Гонконгом, Сингапуром и другими местами. Некоторые из выступлений транслировались в прямом эфире в разных местах.
 
 Кроме того, на месте проведения Гала-вечера был двухуровневый стенд для зрителей. На более высоком уровне находились VIP-залы. Фэн Юй и его семья расположились в лучшем зале наверху.
 
 Во время первого танца камера открыла вид на VIP-комнату Фэн Юя. Фэн Синтай и остальные стояли у перил, и они взволнованно размахивали камерой. Это был гала-вечер камер видеонаблюдения. Вся нация смотрела эту программу! Фэн Юй сидел сзади и жрал семена подсолнуха.
 
 Фэн Ю не был уверен, что остальные люди в VIP-комнатах едят закуски. Он принёс много закусок и фруктов с собой в VIP-комнату. Сотрудники видеонаблюдения увидели, что это был Фэн Ю и не остановили его. Может быть, они также не ожидали, что кто-то будет относиться к CCTV как к его дому.
 
 "Снова Новый год. Я желаю всем процветания в новом году........" Чжао Чжунсян сказал. Его голос все еще был таким привлекательным.
 
 Фэн Синтай и остальные только что сели, но быстро встали, чтобы поболеть и хлопать. Они вели себя так, словно смотрели оперу в своем районе и забыли, что это видеонаблюдение.
 
 "Эй, эй, эй, это для певца?" Фэн Синтай похлопал Фэн Юя по голове.
 
 "Папа, я так думаю. Почему ты так взволнован?" Фэн Юй посмотрел на своего отца. Позже выступят любимые певцы его отца. Фэн Юй не может представить, как взволнован будет его отец.
 
 ……
 
 Цинь Минсяо и Яо Цзиньфен вышли на сцену. Они были самыми известными магами в Китае в то время. Все в Китае знали, кто они такие.
 
 Они оба пригласили публику со стендов, чтобы принять участие в их выступлении. Они одевали публику как бабушка Лю, а на нем был фартук. Много вещей появилось из этого фартука.
 
 Апельсины, яблоки и т.д. были брошены зрителям, и все зрители боролись за них.
 
 Фэн Синтай говорил презрительно: "Это всего лишь яблоко. Почему они ссорятся из-за него?" Он взял яблоко со стола и откусил его.
 
 Хотя второй этаж считался VIP-комнатами, на самом деле это были не совсем комнаты. Зона не была огорожена, и многие работники и их семьи стояли там и смотрели спектакли.
 
 Они видели Фэн Юя и его семью у одной из кабинок. Почему в этом стенде был стол, а в остальном стенда не было?
 
 На этом столе было много закусок. Арахисы, семена, персики, апельсины, яблоки........ и т.д.
 
 Все зрители задавались вопросом, кто эта семья. Если они были высокопоставленными чиновниками, то должны были сидеть за VIP-столами перед сценой. Но если они не были официальными лицами, то как они могли принести столько закусок и устроить стол на своем стенде?
 
 "Папа, смотри. Это лучшая часть".
 
 Яо Джинфен достала носовой платок и прикрыла руку. Цинь Минсяо вытащил палочку, постучал по ней и снял шарф. На ее руке был пешеход.
 
 Камера увеличила логотип, и это была последняя модель Walkman Айвы. Все телезрители могли видеть ее отчетливо.
 
 Это размещение продукта было слишком очевидно!
 
 "Кому нужен этот Aiwa Walkman?" спросил Цинь Минсяо.
 
 "Я!"
 
 Все зрители подняли руки и закричали в унисон.
 
 "Если хочешь, покупай сам! Это для этой счастливой публики, которая выступала с нами!" Цинь Минсяо засмеялся.
 
 Зрители на сцене подумали, что его заставляют выглядеть смущённым, когда его вызывают на сцену. Но теперь он почувствовал себя очень удачливым. Этот Walkman стоил несколько сотен RMB!
 
 Рот Фэн Синтай дернулся и бросил яблоко в мусорную корзину рядом с ним: "Ну и что? Они заставили появиться только "Walkman". Если они выдающиеся, они должны заставить появиться большое радио!"
 
 Фэн Ю покачал головой: "Папа, волшебники, не могут спрятать такой большой предмет."
 
 Выступления продолжались, и Фэн Юй вскоре обнаружил, что его отец станет одним из клавиатурных воинов, который будет критиковать программу через 10 лет!
 
 Его отец придирался ко всем выступлениям. Фэн Юй был тем, кто планировал все выступления, включая магию Walkman.
 
 ……
 
 Ян Шункай держал в руках яйцо и объяснял кому-то: "Я купил это яйцо. Я не крал твое яйцо".
 
 "А? Это просто яйцо. Можешь забрать его."
 
 "Нет, это мое яйцо. Я правда не брал твое яйцо. Если ты мне не веришь, можешь пересчитать все яйца."
 
 Это представление было классическим. Неважно, сколько раз Фэн Ю смотрел его, он смеялся. Ян Шанкай был слишком смешным. Его мимика и брови делали его комичным.
 
 Фэн Ю не внес никаких изменений в это представление. Но он поставил на стол Суперфана, который использовался в представлении. Этот спектакль был поставлен летом, и вокруг него должен быть поклонник.
 
 А? Режиссер сказал, что этот Суперфан слишком дорогой и не подходит персонажу? Какая разница? Никто не удосужится заметить эту мелкую деталь. Позже я дам CCTV 10 Суперфанов!
 
 Фэн Юй думал, что никто не будет беспокоиться об этой детали, но его отец, который был рядом с ним, постучал ему по плечу: "Разве это не Чжан Сан, охранник? Как он может позволить себе владеть безмозглым вентилятором? Кроме того, на предшествующем выступлении есть еще и безмозглый вентилятор. О чем думает режиссер? Знает ли он вообще, сколько зарабатывают простолюдины?"
 
 Фэн Юй хотел заплакать. Папа, почему у тебя столько вопросов?
 
 Фэн Юй прошептал отцу: "Папа, этот Суперфан - продукт нашей компании". Я потратил деньги на то, чтобы они разместили его там. Это реклама".
 
 Глаза Фэн Синтай широко открылись и мягко спросили Фэн Ю: "Торжественный вечер тоже может рекламировать?"
 
 "Тише...... они не разрешают. Но у меня были свои способы. Давай просто наслаждаться выступлениями и не говорить об этом." Фэн Юй намекнул, что вокруг них много людей.
 
 Вообще-то, Фэн Ю вложил много денег, чтобы разместить свою продукцию на спектаклях. Сумма, которую он потратил, была почти такой же, как и рекламный ролик в прайм-тайм.
 
 Но Фэн Ю не возражает. Он мог бы наладить хорошие отношения с лидерами камер видеонаблюдения и до сих пор рекламировать свою продукцию для всей нации. В предыдущей жизни он вспомнил, что продажи компании "Байцзю" выросли в геометрической прогрессии после того, как они показали свою продукцию на Гала-вечере!
 
 Фэн Синтай услышал, что сказал Фэн Юй, и перестал критиковать его выступления.
 
 "Эта песня такая красивая. Кто эта певица?" Чжан Мухуа указал на певицу и спросил.
 
 Фэн Юй потел. Ты должен быть рад, что можешь слушать эту певицу в прямом эфире. Через несколько лет эта певица больше не будет выступать. Она будет первой леди, и её прозвище - "Мама Пэн".
 
 Фэн Юй также чувствовал, что эта песня, была совершенной, и он гордился тем, что смог послушать пение будущей первой леди лично.
 
 Ноты переводчика: Ниже приведена информация о некоторых исполнителях, упомянутых в главе. Есть несколько имен, которые я не смог найти в Google.
 
 Чжао Чжунсян: Ведущий и ведущий новостей из Китая.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhao_Zhongxiang
 
 Янг Лан: Владелец китайских СМИ, журналист и ведущая ток-шоу. Она также является соучредителем и председателем медиа-группы "Сунь" и Фонда культуры "Сунь". В 2013 году она заняла 100-е место в рейтинге 100 самых влиятельных женщин мира журнала Forbes.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Yang_Lan
 
 Ни Пин: Китайская актриса и телеведущая.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ni_Ping
 
 1993 г. Гала-представление "Волшебная ночь" с камер видеонаблюдения.
 
 https://www.youtube.com/watch?v=19ixzQczQmE
 
 бабушка Лю
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Granny_Liu
 
 Ян Шункай был китайским комиком, актером и режиссером.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Yan_Shunkai
 
 Пэн Лиюань, также известный как "Пэн Мама или Мать Пэн", была женой Си Цзиньпина.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Peng_Liyuan
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1019830
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       "Третий лот, выставленный на аукцион, - знаменитая кинозвезда, шлем Лю Дацина. Все должны знать, что Лю Дацин одна из самых красивых актрис Китая". Ниу Цюнь держал в руках синий цветной шлем. На шлеме отчетливо виден логотип Songjiang Motors.
 
 "Сэр, вас подвезти?" Фэн Гун скопировал линии Лю Дацина и щелкнул его волосами. Зрители рычали от смеха. Все они вспомнили рекламный ролик мотоцикла с Лю Дацином и Чжу Шимао.
 
 "Это счастливый шлем". С тех пор, как надел этот шлем, Лю Дацин снялся во многих великих ролях".
 
 Фэн Гун перебил Ниу Цюня: "Подожди-ка. Разве ты не говорил, что фуражка - это тоже **** счастливая фуражка? Почему этот шлем тоже счастливый? Ты хочешь сказать, что все твои вещи здесь - счастливые вещи?"
 
 "Нет, не все - счастливые вещи. Эту шапку носил Лысый Чен. После того, как он надел эту шляпу, он стал лысым. Думаешь, эта шляпа счастливая?"
 
 "Так ты говоришь, что Ge Ты должен сделать ставку за эту шляпу?" Фэн Гун попросил.
 
 В этом году Ге Ты получил награду за лучшую роль в сериале. В сериале "Ге Ты еще не был лысым". Но он был лысый.
 
 Вопрос Фэн Гона заставил зрителей засмеяться. Затем шлем был "продан" за 2000 юаней!
 
 В этот момент на сцене кто-то ездил на мотоцикле. Всадник снял шлем и щелкнул волосами.
 
 Толпа ликовала.
 
 Лю Дацин. Всадником был Лю Дацин!
 
 Хахаха. Интересно. Ниу Цюнь и Фэн Гун только что продали свой шлем, и теперь она появилась на сцене в другом шлеме. Предыдущий шлем, по-видимому, был подделкой. Зрители вспомнили, что шлем Лю Дацина в рекламе был красного цвета, а Чжу Симао - синего.
 
 Лю Дацин передала свой шлем Ниу Цюню: "Ты взял не тот шлем. Это мой шлем, а это шлем Лысого Чена". Если ты его наденешь, твои волосы не вырастут, а голова будет блестеть, как раньше!"
 
 Публика на сцене, которая была одета в синий шлем, немедленно снимает его, заставляя зрителей смеяться.
 
 Лю Дацин вышел со сцены. Она оставила свой мотоцикл на сцене.
 
 "Это эра товаров. Ты знаешь об эффекте знаменитости? Вы слышали о марке одежды Ли Нин? Ты слышал о Tian Peng Pigs? Это генерал Тиан Пенг........"
 
 Фэн Синтай хлопал. Он был очень впечатлён Фэн Ю. Даже линии выступлений были использованы для рекламы их компаний.
 
 Эта сценка закончилась, но мотоцикл все еще был на сцене. Ни Пин вышел на сцену и сказал: "Этот мотоцикл Сунцзян является первым мотоциклом компании Songjiang Motors и мотоциклом, на котором Лю Дацин ездил в рекламном ролике. Компания Bing City Machinery решила пожертвовать его. Здесь мы выставим этот мотоцикл на аукцион, а вырученные средства будут переданы школам в горных районах!".
 
 Люди Фэн Юй устроили в зрительном зале стенд, немедленно подняли руки и закричали: "Айва Электроникс" предложит 10 000 бабок!"
 
 "Электроника ветра и дождя предложит 20 000 юаней!"
 
 "Свиноводческая ферма Тянь Пэн предлагает 50 000 RMB!"
 
 "Образовательный фонд Тай Хуа предлагает 100 000 юаней! Как мы, Образовательный фонд Тай Хуа, можем не внести свой вклад в помощь этим бедным студентам в горных районах?!"!
 
 Перед тем, как остальные слушатели смогли отреагировать, Ни Пин указал на представителя Образовательного фонда Тай Хуа и поднял молоток с аукциона: "Договорились!"
 
 Она сильно ударила по столу молотком!
 
 Представитель Образовательного фонда Тай Хуа вышел на сцену и пожал руку Ни Пин. Они оба подписали контракт, и зрители знали, что это по-настоящему. Это был не спектакль!
 
 Фэн Синтай посмотрел на представителя фонда "Образование Тай Хуа" на сцене. Разве это не У Чжиган из Тай Хуа Трейдинг? Откуда взялся этот фонд "Образование Тай Хуа"?
 
 Но все это не имеет значения. Это должен организовать Фэн Ю. Фэн Синтай не может дождаться, чтобы похвастаться своими друзьями.
 
 Мотоцикл и 100 000 юаней за рекламу и приветствия аудитории. Фэн Юй знал, что "Тай Хуа Трейдинг" и "Сонгцзян Моторс" завоевали сердца зрителей.
 
 Начальник станции видеонаблюдения согласился позволить Фэн Юй добавить в программу это выступление, потому что это распространяло положительные эмоции. Фэн Юй также сообщил, что Образовательный фонд Тай Хуа будет спонсировать 50 начальных школ по всему Китаю.
 
 На самом деле, строительство школы в горном регионе не обойдется в 100 000 юаней. В этих регионах не так много детей, и многие районы не подходят для строительства высотных школьных зданий.
 
 Ряд одноэтажных зданий, двор, бетонный пол и деревянная мебель будут стоить не более 100 000 юаней.
 
 Фэн Юй сделал своих родителей счастливыми и до сих пор рекламирует свою компанию. Даже топ-менеджеры произведут хорошее впечатление на Тай Хуа, компанию Тай Хуа, машиностроительную компанию и на него.
 
 ……
 
 Скит в исполнении Чжан Голи, Лю Яцзина и некоторых других актеров должен был продавать какое-то лекарство. Но Фэн Юй изменил сценарий на VCD игроков.
 
 Один человек продавал VCD-плеер Wind and Rain, а другой продавал VCD-плеер Aiwa.
 
 С самого начала спектакля оба актера начали спорить, а затем начали драться. Фэн Юй был глубоко впечатлен. Несмотря на то, что сценарий был изменен, исполнение все равно было великолепным. Они сказали то, что хотел сказать Фэн Юй, и даже смогли добавить в некоторые шутки.
 
 "Люди наверняка предпочтут наш VCD плеер Wind and Rain". Как только что пела Сунь Нан?" Чжан Голи спросил зрителей.
 
 "Прекрасно....." Зрители ответили.
 
 Сунь бабушка пела раньше. Сон Нан хотел исполнить свой новый сингл, но видеонаблюдение отказалось. Лидеры CCTV предпочли.
 
 "Нет. Это неправильно. Я вспомнил, что На Йин ранее получила аплодисменты покрупнее." Лю Ян ответил. На Йин также пела раньше.
 
 Фэн Юй привел обоих певцов к начальнику станции Цзя и лично к главному режиссёру Гала-вечера. Оба певца пели перед ними и получили разрешение на выступление на Гала-вечере.
 
 И Сунь Нан, и На Йин станут более популярными после их выступлений на Гала-вечере. Игроки VCD, которых они одобрили, несомненно, будут хорошо продаваться. Кроме того, в этом скетче были упомянуты все особенности игроков VCD.
 
 ……
 
 Чжан Руйцян был дома, смотрел Гала-вечер. Когда волшебники заставили Аива Валькмана появиться в их исполнении, и даже был крупный план, он знал, что это, должно быть, дело рук Фэн Юя.
 
 В других выступлениях Чжан Руйцян заметил, что Суперфаны Ветра и Дождя выступают в качестве реквизита и в разных местах на сцене. При этом не учитывалось, подойдут ли фанаты к выступлениям. Болельщики также были размещены на VIP-столах возле сцены.
 
 Кроме того, представителем образовательного фонда Тай Хуа был У Чжиган из компании "Тай Хуа Трейдинг". Даже скетч пропагандировал продукцию Фэн Юя. Эти два бренда принадлежат Feng Yu!
 
 Чжан Руйцин был уверен, что Фэн Юй воспользовался гала-вечером для рекламы своей продукции!
 
 Заметки переводчика: Гэ Ю, китайский актер, получивший множество наград.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ge_You
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       После просмотра Гала-вечера Фэн Юй, его родители и Ли Шицян пару дней гастролировали по Пекину, а затем вернулись в Бин Сити на поезде. Мать Ли Шицзяна все еще боялась путешествовать на самолете.
 
 Когда Фэн Юй проснулся, они уже прибыли в город Бин. Фэн Синтай и Чжан Мухуа остались в городе Бин ещё на два дня, чтобы вместе дождаться возвращения Фэн Юя в район.
 
 Во время Лунного Нового Года Фэн Юй был очень занят. Ему нужно было сделать много визитов. Но в этом году Новый год был другим. Завод автомобильного филиала Машиностроительной компании завершил строительство автомобиля, используя самые передовые технологии, которые у них были. Они ждали, когда Фэн Юй вернётся и подарит его правительству провинции.
 
 Этот автомобиль должен был быть подарен стране, но главный архитектор хотел, чтобы этот автомобиль остался в провинции Лонгцзян. Этот автомобиль может быть подарен стране после того, как Машиностроительная компания сможет контролировать стоимость постройки этого автомобиля, чтобы он был примерно таким же, как у зарубежных автопроизводителей.
 
 Рано утром на 5-й день Лунного Нового Года Ли Миндэ позвонил Фэн Ю и спросил, готов ли он. Люди с телеканала уже были там.
 
 Губернатор провинции заявил, что страна не только предоставит субсидии Машиностроительной компании, но и о подарке этого автомобиля будет сообщено на CCTV.
 
 Фэн Юй был очень рад. Он не ожидал, что губернатор сделает это. Новости CCTV были национальной новостной станцией и их смотрели миллионы зрителей по всему Китаю. Рейтинги этой новости были почти эквивалентны Гала-вечере.
 
 Фэн Юй встал очень рано. Это было не потому, что он хотел проснуться так рано. А потому, что его родители разбудили его, чтобы он ел пельмени. В Северо-Восточном регионе, это был их обычай есть кнедлики на 5-й и 10-й день Лунного Нового Года.
 
 Фэн Синтай и Чжан Мухуа жили как фермеры. У них была привычка спать и просыпаться рано. Несмотря на то, что они нерегулярно тренируются, они все же были очень пригодны.
 
 Каждый год Фэн Юй привозил своих родителей в больницу на полное обследование тела. Он боялся, что трагедия в его прежней жизни повторится. К счастью, все болезни его родителей были обнаружены рано и излечены в этой жизни.
 
 Теперь у них была больница, и это было очень удобно. Фэн Данинг был главной медсестрой больницы Тай Хуа. Но никто в больнице не осмеливается обидеть эту старшую медсестру. Даже генеральный директор больницы не осмеливается ее обидеть.
 
 Больница Тай Хуа имела самое современное оборудование в Китае, и в ней время от времени сидели многие профессора и специалисты. Несмотря на то, что расходы были выше, чем в других больницах, эта больница быстро стала самой известной в Лонгцзяне. Люди из соседних провинций также ездили сюда в поисках лечения.
 
 Большинство пациентов были государственными служащими.
 
 ……
 
 Хруст, хруст, хруст, хруст............
 
 Две нити из 10 000 петард трещали. После того, как это прекратилось, появился Ли Миндэ.
 
 Фэн Юй только хотел присутствовать на церемонии, и он позволил Ли Миндэ выступить перед прессой. Ли Минде был очень рад.
 
 Не у всех есть шанс появиться в новостях с камер видеонаблюдения. Менеджер Фэн относился ко мне очень хорошо. Он даже был готов дать мне эту прекрасную возможность.
 
 Но Ли Миндэ не знает, что это было не потому, что Фэн Ю дал ему особое отношение. А потому, что Фэн Ю не хочет показываться публично. Он предпочитает прятаться за занавесками и зарабатывать деньги.
 
 Фэн Синтай также был одним из акционеров Машиностроительной компании. Однако он ушёл в отставку с должности заместителя генерального директора.
 
 Я представляю провинцию Лонгцзян и правительство провинции, чтобы поблагодарить компанию "Bing City Machinery Company" за пожертвование этого автомобиля "Songjiang Motors - Take-Off". Спасибо, Машиностроительная компания, за большой вклад в автомобильную промышленность Китая! Эта машина будет использована для приема гостей нашей престижной провинции........................". Губернатор начал свою речь.
 
 Фэн Юй был очень впечатлён этими лидерами. Даже без сценария они могли говорить долгое время, и ни одно из содержания не повторилось.
 
 Несмотря на то, что эта машина не использовалась губернатором и заместителем губернатора, она всё равно будет использоваться для приёма гостей провинции.
 
 Ли Миндэ и Фэн Юй в частном порядке сообщили, что производительность этого автомобиля намного лучше, чем у губернатора. Губернатор использовал Audi 200. Но был только один Взлом, и он стоил более 1 миллиона юаней. Губернатор боялся, что люди могут говорить за его спиной.
 
 Фэн Ю не думал об этом. Но он никогда бы не согласился дать правительству провинции ещё несколько машин.
 
 Дать этим людям такие хорошие машины тоже не увеличит их продажи. Деньги можно было бы использовать лучше, например, пожертвовать некоторым школам.
 
 Когда церемония закончилась, это было на час позже. Остальные люди начинают уезжать. Однако Фэн Ю и Ли Минде остались в кабинете губернатора.
 
 "Это ответ Государственного Совета. Вы двое можете посмотреть и высказаться, если у вас возникнут проблемы".
 
 Ли Минде взял письмо и передал его Фэн Ю. Фэн Юй начинает внимательно читать письмо.
 
 Машиностроительной компании будет позволено получить таланты выпускников, как и остальным государственным учреждениям.
 
 Несмотря на то, что теперь выпускники университета были назначены на работу правительством, лучшие студенты, как правило, сначала были назначены в центральные государственные учреждения.
 
 После того, как центральные правительственные агентства выбрали студентов, которых они хотели, правительства провинций будут выбирать из оставшихся студентов. Это будет продолжаться по иерархии. Оставшиеся студенты были назначены на частные предприятия.
 
 Конечно, если у студента есть какие-то подразделения, он может подать заявку. Большинство выпускников, которые попросят вернуться в родной город, будут одобрены. Но им было трудно устроиться на работу в Центральное правительство.
 
 Некоторые студенты отказывались от назначенной работы. Однако правительство больше не будет о них заботиться. При нормальных обстоятельствах университеты будут убеждать этих студентов.
 
 Не смотря ни на что, частным предприятиям все равно было сложно нанимать выпускников вузов. При таком условии, предоставленном правительством, Машиностроительная компания может конкурировать с остальными госорганами за таланты.
 
 Фэн Юй отменяет эту льготу. Что, черт возьми, это за льгота? Кому нужны эти студенты? Я могу сам проводить переговоры о найме и искать таланты. Кто хочет эти остатки от государственных предприятий?!
 
 Фэн Ю не очень доволен некоторыми льготами. Хотя эти льготы могли бы в какой-то мере помочь Машиностроительной компании, но это не очень помогло. Они делают это так, как будто они делали для Машиностроительной компании большую услугу. Машиностроительная компания Бинг-Сити больше не была государственным предприятием, и льготы, которые она получала в прошлом, были намного лучше, чем те, которые предлагаются сейчас.
 
 Последние льготы, которые были предоставлены Машиностроительной компании, были предоставлены специально для них. Экспортная налоговая скидка!
 
 Что это была за экспортная налоговая скидка? Компании должны будут платить налоги, чтобы экспортировать свою продукцию за рубеж в Китай. Эта налоговая скидка означала, что правительство предоставит им скидки на экспорт. Это значительно снизит стоимость и повысит их конкурентоспособность по отношению к конкурентам.
 
 Для Машиностроительной компании эта льгота значительно увеличит их прибыль. Это был способ страны помочь машиностроительной компании зарабатывать деньги из других стран.
 
 Фэн Юй передал документы Ли Миндэ и посмотрел на губернатора" Секретарь Сюй, это те льготы, которые нам дали. Можем ли мы отказаться от некоторых из них?"
 
 "Хахаха, Чжан Руйцян был прав насчёт тебя. Просто скажите Чжан Руйцяну, какие льготы вам не нужны, и дайте ему написать рапорт об отмене. Он сделал все возможное, чтобы получить эти льготы для Вас, но Вы все еще настолько придирчивы". Секретарь Сюй засмеялся.
 
 "Спасибо вам, лидер, за помощь, которую вы оказали Машиностроительной компании". Можешь оказать мне ещё одну услугу? В последний раз, когда мы доставляли партию машин в Россию, была задержка на несколько дней на погрузку. Это нарушило бизнес моего российского партнера. Не могли бы Вы помочь выделить несколько вагонов специально для нас?" спросил Фэн Юй.
 
 "Скажите это Чжан Руйцян. Попроси его уладить это за тебя".
 
 Когда Фэн Юй вышел из кабинета губернатора, у него было несчастливое выражение лица. Возможно, он не получит никакой выгоды, если попросит Чжана Руйцяна о помощи. Секретарь Сюй был слишком скуп. Всего несколько вагонов поезда, и мне еще нужно искать Чжана Руйцяна. Фэн Юй забыл, что в то время в Китае не хватало вагонов.
 
 Но в целом, Фэн Юй все равно был рад, что ему удалось получить эти льготы, и он, наконец, смог вернуться в район и хорошо отдохнуть.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1019832
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       Вернувшись в район, Фэн Ю пошёл искать Ли На. Но отец Ли На не был рад его видеть. Он мог сказать, что Фэн Юй отправился за своей дочерью.
 
 Но все вокруг пели хвалебные песни о Фэн Ю. Отец Фэн Юя владеет фабрикой, и его семья была богата. Фэн Юй также был студентом престижного Пекинского университета. Он был симпатичный и обладал многими хорошими качествами. Чем больше людей хвалят Фэн Ю, тем больше отец Ли На его недолюбливал. Он чувствовал, что Фэн Юй ненадежен.
 
 Он слышал слухи о том, что молодые пары беременеют, и мальчик попросил девушку сделать аборт. Эти ребята были в основном представителями второго поколения правительственных чиновников и бизнесменов.
 
 Отец Ли На слышал, что Фэн Юй был очень озорным с молодости и был паршивым студентом. Он даже упал в прорубь. Он также слышал, что его семья потратила деньги на то, чтобы Фэн Юй поступил в третью среднюю школу и Пекинский университет.
 
 Как Ли На может от него зависеть? Его дочь также была лучшей студенткой Пекинского педагогического университета. В будущем она будет преподавать в одной из средних школ. Может быть, в будущем она будет работать в Министерстве образования. Ей не нужно было зависеть от Фэн Ю.
 
 Отцу Ли На просто не нравится Фэн Ю!
 
 Фэн Ю также не знал, как он обидел отца Ли На. Он чувствовал, что его внешность, рост, учёба - всё хорошо. Почему он до сих пор его не любит?
 
 Если бы не мать Ли На, Фэн Юй мог бы даже не войти в дом Ли На!
 
 Чем больше отец Ли На ему не нравится, тем больше Фэн Ю не хочет ему нравиться. Он может подождать, пока его статус не достигнет такого уровня, когда отец Ли На не сможет противостоять ему и Ли На!
 
 Когда он вернулся домой, Фэн Юй дулся. Чжан Мухуа увидел его и спросил, что случилось. Когда она узнала, что отец Ли На смотрит свысока на Фэн Ю, она была в ярости!
 
 "Что ты сказала? Я поищу его! Как он может смотреть свысока на моего сына? Кто он такой, чтобы смотреть свысока на моего сына?"
 
 "Мама, успокойся. Почему ты кричишь? Соседи тебя услышат." Фэн Юй быстро остановил свою мать. Он сожалеет, что рассказал маме, что случилось.
 
 "Ты спросила его, почему он тебя не любит?"
 
 "Я тоже не знаю ответа." Фэн Юй ворчливо ответил. Он спросил Ли На об этом, а она тоже не знает.
 
 "Пойду поищу госпожу Ли. Она поможет мне выяснить, что случилось".
 
 "Какую мадмуазель Ли?" Фэн Ю спросил.
 
 "Она та сваха, которая помогла второму сыну Чжан Сана найти партнёра. Эта дочь Тянь Лаолиу и племянник Чжао Лаууу........."
 
 "Мама, почему ты так волнуешься?" Фэн Юй потел. Мадам Ли была той знаменитой свахой в округе.
 
 "Как я могу не волноваться?"
 
 "Мама, мы всё ещё учимся. Мы можем поговорить об этом в будущем. Может, отец Ли На передумает, когда мы закончим школу". Фэн Ю мог бы уладить это сам. Он не хочет, чтобы его мать вмешивалась. С её характером она сделает всё ещё хуже.
 
 Чжан Мухуа сказал: "Жаль, что в нашем районе нет практики помолвок. Если нет, вы оба можете сначала обручиться".
 
 "Хорошо. Мам, не волнуйся за меня. Я пойду и поищу Дончжуна. Не говори папе об этом."
 
 Фэн Юй ушёл, а Чжан Мухуа немедленно возьмёт трубку: "Алло? Старый Фэн, мне нужно тебе кое-что сказать. Семье этой девушки не нравится наш сын. Какой девушке? Эта красивая девушка из семьи Ли. Та, что учится в Пекинском педагогическом университете......................"
 
 В доме Вэнь Дунчжуна Фэн Юй видел, как Вэнь Дунчжун выглядел вяло. Фэн Ю думал, что Вэнь Дончжун может подбодрить его, но, похоже, он был в худшем положении, чем он. Они оба были не в настроении что-либо делать. Поэтому они решили играть в китайские шахматы. Может быть, игра в шахматы их подбодрит.
 
 "Вздох....."
 
 "Хватит вздыхать! Поторопись и сделай свой ход!" Фэн Юй сказал в раздраженной манере.
 
 "Шах и мат!"
 
 "Какой мат? Этот кусок - лошадь, а не слон!" Фэн Юй был в ярости. Почему он не может нормально играть в шахматы?
 
 "Я не в настроении играть в шахматы!" Вэнь Дончжун сказал в нехорошем настроении.
 
 "Что с тобой?" спросил Фэн Ю.
 
 Вэнь Дунчжун не должен чувствовать себя таким подавленным. Его отца повысили и он хорошо справился со своей работой. Фэн Ю слышал, что дядю Вэнь может снова повысить в следующем году.
 
 Фэн Юй также учил Вэнь Дунчжуна торговле акциями, а в прошлом году он продал все свои акции до внезапного падения цен. В этом году Вэнь Дунчжун снова купил акции, и цены на них неуклонно росли. Он заработает много денег, когда продаст акции в феврале.
 
 Если у семьи Вэнь Дунчжуна нет никаких проблем, то вопрос должен лежать на нем. Но результат Дончжуна всё равно был хорошим. Он не подвел ни одного из своих подданных. Чего тут раздражаться?
 
 "Отца Чжан Хана перевели в Пекин! Его повысили до заместителя министра общественной безопасности и начальника полиции Пекина!"
 
 Фэн Юй поднял брови. Это было хорошо. Отцу Чжан Хана было за 50 и он должен был работать еще несколько лет. Может быть, его повысят в министерстве до выхода на пенсию. Даже если его не повысили, теперь он получил больше полномочий. Почему Вэнь Дунчжун был несчастлив?
 
 "Разве её семья не знает о тебе? Ты был у неё дома в прошлом году. Что случилось? Её отец против вас обоих?"
 
 "Нет. Но после того, как её отца перевели в Пекин, Чжан Хань вернулся домой в выходные........" Вэнь Дончжун сказал.
 
 Вэнь Дунчжун уже уложил Чжан Хана в постель, и он подумал, что они смогут проводить выходные дни в отелях.
 
 Но теперь все его планы на выходные пропали!
 
 Черт, я все еще думал, что случилось. Этот идиот!
 
 "Вы оба учитесь в одной школе". Почему ты должен ждать до выходных? Почему ты не можешь ездить по будням?" спросил Фэн Ю.
 
 "Школа проверит общежитие по будням." Вэнь Дунчжун ответил.
 
 "Они будут строгими с первого года. Будут ли учителя по-прежнему так строги ко второму классу? Кроме того, что плохого в том, чтобы провести ночь за пределами общежития? Продай свои акции, пока не вернулся. У вас будет достаточно денег, чтобы купить две квартиры рядом с вашей школой! Ты можешь сказать своим учителям, что твой дом находится недалеко от школы. Будут ли учителя по-прежнему запрещать тебе ночевать вне общежития? Если они все равно не согласятся, просто сделайте им подарки".
 
 Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунчжуна и удивился, почему его лучший друг такой глупый! Он не был хорошим учеником. Почему он должен беспокоиться о том, чтобы учителя ночью проверяли общежитие?
 
 Вэнь Дунчжун сияет: "Точно. Мы можем выходить в будние дни. Почему я не подумал об этом раньше? Пойдём, сыграем в шахматы!"
 
 Фэн Ю: "........"
 
 "Продолжайте игру. Почему ты не делаешь свой ход? Теперь моя очередь? Шах и мат!"
 
 "Проверь свою голову! Я больше не хочу играть!" Фэн Юй был в ярости!
 
 Чёрт, теперь у тебя настроение улучшилось, и разве ты не должен спрашивать обо мне?
 
 "А? У тебя тоже плохое настроение".
 
 Фэн Ю чувствовал себя лучше. Этот придурок наконец-то заметил, что у него плохое настроение.
 
 "Твоё настроение будет лучше, если ты будешь играть в шахматы". Это ты сказал. Поторопись и продолжай! Шах и мат! Твоя очередь".
 
 Фэн Ю: "........"
 
 Записи переводчика: китайские шахматы
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Xiangqi
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1019833

    
  





  Экстраординарный гений Глава 471 - Он наконец-то здесь


  

    
       "Что? Лидер здесь? Хорошо. Я дотянусь по вечерам!" Фэн Юй пробыл дома два дня, и ему наконец-то позвонили из Хоу Хайтао. Военачальник наконец-то был здесь.
 
 Этот лидер должен был посетить авиакомпанию города Бин перед Новым годом и одновременно осмотреть работу Хоу Хайтао. Но у лидера что-то было и он отложил свою поездку. Фэн Юй ждал его.
 
 Наконец-то лидер был здесь. Фэн Юй немедленно вернулся в город Бин. Если он сможет заставить военных заказать его машины, то "Сонгцзян Моторс" больше не будет беспокоиться!
 
 ……
 
 "Генерал Гань, это Фэн Юй, генеральный менеджер Машиностроительной компании Бин-Сити. Менеджер Фэн, это генерал Ган, из армии Шэньяна".
 
 Хотя генерал Ган слышал о Фэн Ю, он всё равно был удивлён, увидев Фэн Ю. Это тот человек, которого похвалил главный архитектор?
 
 "Управляющий Фэн, я слышал, что вы хотели встретиться со мной?"
 
 Фэн Юй смотрел на этого человека свысока. Хоу Хайтао не сказал тебе, почему я хотел встретиться с тобой? Но Фэн Ю посмотрел на плечи генерала Ганя. Генерал-лейтенант? Его положение было не низким. Он может принимать решения?
 
 "Генерал Ган, мне интересно, нужны ли армии машины? Наша компания "Сонгцзян Моторс" получила национальную награду, и даже главный архитектор похвалил наши машины. Кроме того, наши машины также экспортируются в Россию. Директор Хоу также знает об этом".
 
 Одной из причин, по которой генерал Ган приехал на авиационный завод в Бин Сити, было желание посмотреть на автомобили "Сонгцзян Моторс". У военных действительно есть намерения закупить партию новых военных машин. Армия использовала джип. Производительность джипа была лишь посредственной и часто ломалась.
 
 Высшие чины решили закупить партию хороших военных машин. Эти машины будут использоваться лидерами. Они связались с японскими и американскими автопроизводителями, но цены были слишком высокими. Один автомобиль стоил более 300 000 юаней.
 
 В одном из отчетов Хоу Хайтао он упомянул, что компания Bing City Machinery Company разработала свои собственные внедорожники. Не только экстерьер был хорошо спроектирован, но и отличные эксплуатационные характеристики. Цены также были невысокими. Однако, более высокие взлеты не хотят покупать бренд Songjiang.
 
 У них сложилось впечатление, что китайские отечественные автомобили были не очень хороши. Лучшим внедорожным автомобилем в Китае осталась модель Jeep J2020. Jeep был признанным брендом и специализировался на этой категории автомобилей.
 
 Военные не могли позволить себе покупать автомобили из Японии и США. Когда они собирались поехать в пекинскую компанию Jeep, чтобы поговорить о покупке, главный архитектор отправился в провинцию Лонгцзян и посетил Bing City Machinery Company. Главный архитектор высоко оценил автомобили компании Songjiang Motors!
 
 Военные вспомнили, что Хоу Хайтао уже рекомендовал им машины этой компании. Так как главный архитектор Китая похвалил эту марку машин, они также должны были продемонстрировать свою поддержку.
 
 Военные лидеры поспрашивали на рынке и выяснили, что Songjiang Motors Off-Road намного лучше, чем Jeep J2020. Они были довольны производительностью автомобиля, но цены были слишком высокими. Один Songjiang Motors Off-Road был эквивалентен 2-3 автомобилям Jeep.
 
 Лидеры должны были переосмыслить, стоит ли им покупать марку Songjiang.
 
 У лидеров были разные мнения, и ответственный за закупки должен был отчитываться перед вышестоящими, чтобы они могли принять решение.
 
 Обсуждения велись вышестоящими лицами, и это приводило к задержкам. Именно поэтому генерал Ган был вынужден отложить свою поездку в город Бин.
 
 Генерал Ган, который представлял отдел материально-технического обеспечения, был здесь, чтобы вести переговоры с Фэн Ю, чтобы посмотреть, могут ли военные получить скидки.
 
 Военные знали, что "Сонцзян Моторс" экспортирует свои машины в Россию. Это показывает, что проблем с машинами "Сонгцзян Моторс" не было.
 
 Теперь Фэн Юй поднял этот вопрос первым, и генерал Ган взял верх. Он мог использовать это для подавления цен на автомобили.
 
 "Эх, менеджер Фэн, я не могу вам помочь. Старина Хоу рассказал нам о ваших машинах. Но ваши машины слишком дороги. Посмотрите на пекинский джип. Их последняя модель имеет розничную цену менее 80 000 юаней, а самая дешевая модель продается за 60 000 юаней. Если мы сделаем оптовую покупку, мы все равно получим скидки. Ваши автомобили действительно не могут конкурировать с ними". Генерал Ган сказал это специально.
 
 "Вы получаете то, что платите. Генерал Ган может получить экспертов, чтобы проверить качество наших автомобилей. Кроме того, у наших машин больше места, чем у джипа. Это 7-местный, и он может вместить даже 10 человек. Наши внедорожники также обладают большей мощностью и более стабильны. Он также является более эффективным с точки зрения расхода топлива. Есть слишком много особенностей, которые выигрывают джип".
 
 "Но я могу купить как минимум два джипа с количеством одного внедорожника Songjiang". Это слишком дорого!" Генерал Ган покачал головой.
 
 "Генерал Ган, я уже покупал джип. Слишком много проблем. Он часто ломается. Наша армия нуждается в эффективности, и наши солдаты должны быть в определённом месте в определённое время, чтобы выполнить свою миссию. Если бы они были мобилизованы и их машины разбились на полпути, их миссия провалилась бы. С нашими машинами таких проблем не будет. Кроме того, если лидеры будут передвигаться на джипах, то их кости сломаются от подвески. Как они все еще могут давать инструкции солдатам? Наша подвеска гораздо лучше, и наши автомобили приходят в военных зеленых и цвета камуфляжа. Она очень подходит для военного использования". Фэн Юй продолжил с функциями.
 
 Фэн Юй также подавал визуальные сигналы Хоу Хайтао. Я дал вам 2 миллиона, почему вы мне не помогаете?
 
 Хоу Хайтао тоже был беспомощен. Он должен был пойти заваривать чай. Он всё ещё служил в армии, а генерал Ган был его начальником!
 
 "Генерал Ган, я слышал, что русская армия также купила "Сонгцзян внедорожник" для военного использования."
 
 "Правда? Но Россия богата. У нас нет столько бюджета".
 
 Если у России действительно есть деньги, Советский Союз не будет распадаться так быстро. Несмотря на то, что Россия взяла на себя большую часть богатства, они также взяли на себя часть ее долгов. Кроме того, рубли обесценивались, и стоимость российских активов снижалась. Теперь даже Фэн Ю и Кириленко больше не используют рубли в торговле.
 
 Нет доллара? Мы принимаем фунты стерлингов, франки, иены или любую другую валюту, кроме рублей!
 
 Кириленко сделал два заказа на торговлю Тай Хуа. Один из них был на 300 олимпийских Сонгцзян, а другой - на 200 внедорожников Сонгцзян. Фэн Юй также не был уверен, предназначены ли внедорожники для русской армии, но Бин Сити утверждает, что они были проданы русским военным.
 
 Фэн Юй мог сказать, что генерал Гань намеревался приобрести свои машины, но не мог согласиться с ценой. Ладно. Пока военные были готовы покупать его машины, Фэн Юй был готов зарабатывать меньше.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя Пекинский джип смог выжить благодаря китайской армии. Beijing Jeep был даже самым продаваемым автомобилем в Китае в течение года. Их годовой объем производства превысил 50 000 единиц, отмеченных два года назад. Джип был лидером китайской автомобильной промышленности.
 
 Если Songjiang Motors сможет заключить сделку с китайской армией, они также будут похожи на Beijing Jeep. Китайцы будут больше доверять своему бренду. Вот почему Фэн Юй так сильно хотел эту сделку.
 
 "Тогда генерал Ган, сколько вы хотите за один автомобиль? Если мы сможем сохранить нашу цену, мы можем попытаться заключить сделку". Мы будем относиться к этому, как к поддержке наших военных!" Фэн Ю сказал после паузы.
 
 Генерал Ган был очень рад. Он ждал, когда Фэн Ю скажет это!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1021105
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       "150,000 юаней за единицу."
 
 "Генерал Ган, вы шутите? Мы даже не продали наши машины правительству города Бинг по такой цене. Мы бы понесли убытки, если бы продали вас по такой цене".
 
 Фэн Ю не лгал. Стоимость Songjiang Motors Off-Road была около 160,000 RMB как для дизельных, так и для бензиновых моделей. Это произошло потому, что технологии Машиностроительной компании были недостаточно хороши, чтобы снизить стоимость. Но если бы Beijing Jeep использовала эти технологии для создания внедорожников, то их стоимость была бы как минимум 200 000 RMB!
 
 Генерал Ган увидел отношение Фэн Юя и знал, что цена, которую он хотел, была слишком низкой. Хотя Хао Хайтао не знает, сколько это стоило, его Авиационная Фабрика оценила стоимость одного автомобиля примерно в 150 000-170 000 RMB. Он рассказал генералу Ган о своей оценке, и он не будет участвовать в переговорах о ценах.
 
 "Тогда сколько менеджер Фэн хочет за одно транспортное средство?" Генерал Ган спросил.
 
 Фэн Ю внезапно повернулся и, не сказав ни слова, посмотрел на Хоу Хайтао. Хоу Хайтао посмотрел на себя и спросил: "Менеджер Фэн, почему вы смотрите на меня?"
 
 "Директор Хоу, авиационная фабрика собирается купить наши автомобили Songjiang Motors?"
 
 "Нет. Мы также производим автомобили. Почему мы должны покупать ваши?
 
 "Тогда почему вы все еще здесь?" Фэн Ю посмотрел на Хао Хайтао удивлённо.
 
 Хао Хайтао открыл рот и посмотрел на Фэн Ю. Чёрт. Что это значит? Это авиационная фабрика в Бинг-Сити, а это мой офис! Почему со мной обращаются как с аутсайдером?!
 
 Генерал Ган ничего не сказал. Это означало, что генерал Ган также согласился поговорить с Фэн Ю наедине.
 
 Хоу Хайтао ушёл из своего офиса дуясь. У двери его секретарша увидела его и встала: "Директор, вы меня ищете?"
 
 "Следуйте за мной в мастерские". Чёрт. Двое посторонних изгнали меня из собственного офиса! Отлично! Я не буду участвовать в этой сделке. Не вините меня, если эта сделка провалится!
 
 Секретарь Хао Хайтао осмотрел офис Хао Хайтао. Почему директор Хоу вышел один? Фэн Ю и генерал Ган всё ещё были в офисе?
 
 "Генерал Ган, армия собирается купить только "Сонцзян внедорожник"?"
 
 "Это будет зависеть от ситуации". Генерал Ган дал смутный ответ.
 
 Фэн Ю понял, когда услышал ответ генерала Гана. Эти лидеры также хотели другие модели, но вышестоящие могут и не одобрить. Эти внедорожники могут быть использованы для военной подготовки, но они не могут использовать тот же предлог для других моделей. Кто будет использовать другие модели во время войн?
 
 "Генерал Ган, я предлагаю приобрести наш дизельный двигатель "Сонгцзян внедорожник". Он имеет больший крутящий момент и подходит для многих типов дорожных условий. Кроме того, в задней части автомобиля вы можете установить пассажирские сиденья для увеличения вместимости или снять сиденья для транспортировки логистики. Я продам вам эту модель по оптовой цене 200 000 юаней за штуку".
 
 В Китае качество дизельного топлива не очень хорошее, и дизельные двигатели необходимо регулярно обслуживать. Но это не было проблемой. Джип J2020. Который сейчас используется армией, нуждается в еженедельном ремонте. По этой причине механики в армии были хорошо обучены.
 
 "200 000 ЮАНЕЙ"? Это слишком дорого. Ваша цена также не так уж высока. Я также слышал, что машины, которые вы продали CCTV, тоже не такие дорогие". Генерал Ган покачал головой.
 
 "CCTV купили бензиновую модель, и CCTV также дали мне некоторые преимущества для нашей рекламы". В действительности, CCTV заплатили более 200 000 RMB.
 
 "Но это также слишком дорого. Количество транспортных средств, которые нам были нужны, очень много. При такой цене, чем выше, тем больше не одобряется".
 
 "Генерал Ган, успокойтесь. Я еще не закончил. Чтобы показать нашу поддержку военных, мы решили дать одну олимпийскую модель, Prestige издание для армии на каждые 10 Songjiang Off-Roads вы покупаете. Эта роскошная олимпийская версия "Сонгцзян" стоит более 200 000 юаней. Если Вы приобретете 1000 внедорожников, мы добавим в 100 олимпийских автомобилей! Фэн Юй сказал и показал указательный палец.
 
 Что? Бесплатная олимпийская модель? Купить 10 бесплатных 1?
 
 Генерал Ган посмотрел на Фэн Ю. Этот парень знает, чего он хотел. Все лидеры армии хотели поменять машину. Большинство военачальников все еще пользовались старыми машинами Красного флага. В армии было всего несколько Audi 100. Нет нужды говорить, что не было Ауди 200.
 
 Теперь, высшее руководство утвердило бюджет на покупку новых машин. Но если они будут покупать роскошные автомобили, они не смогут ответить на повышение. Предложение Фэн Юя решило бы эту проблему. Лидеры получат новые автомобили, и они все равно смогут объяснить вышестоящим.
 
 Фэн Юй поднял свой чай и медленно пил его. Этот метод не был придуман им. Он получил эту идею от военных лидеров из своей предыдущей жизни. Фэн Юй думал, что это шутка. Но похоже, что эта шутка была очень полезна.
 
 "Только олимпийская модель Songjiang Motors?" спросил генерал Ган.
 
 Фэн Ю поднял брови. Генерал Ган интересовался.
 
 "Я могу дать вам другие модели, в том числе "Красную Звезду Сонгцзян Моторс". Но это будет не 1 автомобиль на каждые 10 купленных машин. Мы можем обсудить детали". Фэн Ю улыбнулся.
 
 "Эмм..................... Я не могу принять решение сейчас. Но мы рассмотрим ваше предложение. Я доложу моим лидерам и дам вам ответ, как только они примут решение". Генерал Ган некоторое время думал и ответил.
 
 Генерал Ган не думал об этом методе. Теперь, Фэн Юй сделал это предложение, и он должен пересмотреть свои планы закупок. В связи с этим предложением они могут увеличить количество транспортных средств. Они планировали закупить больше джипов позднее в этом году. Теперь было подтверждено, что они не будут принимать во внимание японские и американские автомобили.
 
 "Тогда я буду ждать ваших хороших новостей. После вашего подтверждения, я позволю моим заводам увеличить наше производство. Сначала мы подготовим военные заказы". Фэн Юй встал и пожал руку генералу Гану.
 
 Хоу Хайтао отправился в мастерские, чтобы сделать контрольные раунды. Он думал, что переговоры между ними прервутся. Без него одна сторона пыталась бы подавить цену, а другая - увеличить сумму. Как они оба могут договориться?
 
 Но Хоу Хайтао видел, как они оба вышли из его офиса, полные улыбок. Генерал Ган даже вывел Фэн Ю к двери.
 
 У Хоу Хайтао глаза широко открылись. Что, чёрт возьми, происходило? Они оба договорились? Невозможно. В их сознании была существенная разница в ценах. Их переговоры также не пройдут так гладко, даже если они не прервутся. Как они договорились?
 
 "Директор Хоу, я сделаю первый шаг". Мне еще нужно вернуться в машиностроительную компанию, чтобы попросить их увеличить производство". Фэн Ю помахал Хоу Хайтао и ушёл.
 
 Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Ю сзади, а затем в оцепенении повернулся к генералу Гану.
 
 "Старый Хоу?" Генерал Ган помахал рукой перед Хо Хайтао.
 
 "А... Вы оба договорились?" Хоу Хайтао спросил. Это было невероятно.
 
 "Мы до сих пор не доработали детали, но мы кое-что придумали. Мне всё ещё нужно отчитаться перед лидерами, прежде чем мы сможем подтвердить эту сделку". Что случилось? Вы, кажется, недовольны тем, что мы заключили сделку". Генерал Ган посмотрел на Хоу Хайтао. Это ты познакомил меня с Фэн Ю. Более того, ваша авиационная фабрика производит только фургоны. Ваши машины не подходят для военного использования.
 
 "Нет, как я могу быть несчастлив? Позже днём мы встретимся с заместителем командующего Ван из армии провинции." Доволен? Чему тут радоваться? Как так получилось, что они смогли заключить сделку за такое короткое время?
 
 "Мне нужно позвонить лидерам, чтобы сообщить о предложении Фэн Юя". Старина Хоу, одолжи мне свой офисный телефон."
 
 Трахнулся.
 
 Хоу Хайтао был безмолвен. Черт, я опять заблокировал свой офис? Чей это офис?!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1021106

    
  





  Экстраординарный гений Глава 473 - Хороший коп Плохой коп


  

    
       Фэн Юй вернулся в машиностроительную компанию и некоторое время пообщался с Ли Миндэ. После Нового года автомобили Songjiang Motors начали показывать свою рекламу на CCTV. В то же время, печатные объявления были опубликованы во многих провинциальных газетах.
 
 Так как компания "Songjiang Motors" появилась на CCTV, а компания "Bing City" сделала оптовую закупку, люди стали обращать внимание на автомобили "Songjiang Motor". Но продажи не увеличились. Машиностроительная компания все еще запасалась автомобилями.
 
 Фэн Ю и остальные были к этому готовы. Их машины были дорогими, а обычные семьи не могли себе их позволить. Кроме того, бренд Songjiang не был хорошо известен. Даже при агрессивных маркетинговых усилиях, их продажи не могли увеличиться сразу же.
 
 К счастью, Кириленко купил их машины. Фэн Юй считал, что к зиме этого года его склад не будет укомплектован непроданными автомобилями. Он все еще мог вернуть часть своих инвестиций. Фэн Юй посмотрел на показатели продаж и заметил, что олимпийская модель является бестселлером. Красная Звезда и внедорожники продавались не очень хорошо.
 
 Фэн Юй задавался вопросом, не появилась ли модель Красной Звезды на рынке слишком рано. Не нравится ли людям сейчас этот тип бизнес-автомобилей? Внешний дизайн бизнес-автомобилей не был таким прочным, как Off-Roads, и не таким красивым, как небольшие седаны. Но эта модель была эффективной и удобной.
 
 Фу Гуанчжэн также провела исследование рынка этой модели в южном регионе. Он считал, что для этой модели должен существовать рынок. Когда филиал завода в Гуандуне будет готов, эта модель должна быть произведена там. Юго-восточные провинции были первыми, кто стал процветать. Там было много богатых бизнесменов. Продажи этой модели там должны быть лучше.
 
 Другой завод филиала должен производить Сунцзян внедорожников. Они должны сосредоточиться на производстве модели дизельного двигателя больше. Модель с бензиновым двигателем Off-Road до сих пор не смогла выиграть J2020. Джип J2020 был слишком дешев.
 
 Ли Миндэ также согласился. Они должны производить больше более продаваемых моделей. Машиностроительной компании также не хватало средств. Эти непроданные автомобили заперли большую часть своих средств. Фэн Юй по-прежнему настаивает на том, чтобы не уменьшать инвестиции в Ramp;D. Несмотря на то, что производство Машинной Компании увеличилось, их прибыль уменьшилась.
 
 Прибыль от транспортных средств была намного меньше, чем от сельскохозяйственных машин и мотоциклов. Кроме того, город предоставил Машинной Компании налоговые льготы, Фэн Юй не мог позволить "Тай Хуа Трейдинг" быть основным дистрибьютором или использовать средства от "Тай Хуа Трейдинг". Город только дал Машинной компании освобождение от налога, но не Торговля Тай Хуа!
 
 Через 3 дня Фэн Юй получил звонок из Хао Хайтао и попросил его пойти на авиационный завод, чтобы поговорить о военной сделке.
 
 Если бы не тот факт, что генерал Ган имеет более высокий ранг, чем Хоу Хайтао, он бы никогда не сделал этого звонка. Почему переговоры не могут быть в Машиностроительной компании? Почему они должны выбрать Авиационный завод?
 
 На этот раз Хоу Хайтао никогда не допустит, чтобы переговоры проходили в его офисе. Если вы оба хотите поговорить, идите в конференц-зал!
 
 ……
 
 Фэн Ю и Ли Миндэ прибыли в конференц-зал авиазавода. Когда они вошли в комнату, они были почти ослеплены блестящими медалями!
 
 Проклятье. Это были только разговоры о деталях контракта. Была ли необходимость мобилизовать 6 генералов? Кроме генерала Гэна, все остальные 5 были генерал-майорами!
 
 Хао Хайтао поприветствовал генералов и ушел. Он не был заинтересован присутствовать на этой встрече.
 
 "Доброе утро, менеджер Фэн". Генерал-майор протянул руку к Ли Миндэ.
 
 Ли Миндэ посмотрел на Фэн Ю смущённо и повернулся к генерал-майору: "Я - Ли Минде. Это главный акционер нашей машиностроительной компании, Фэн Ю, менеджер Фэн".
 
 Этот генерал-майор посмотрел на Фэн Ю, а затем на генерала Ганя. Он увидел, как генерал Ган кивнул ему. Этот молодой человек был главным акционером Машинной Компании?
 
 Фэн Ю громко спросил: "Генерал Ган, вы все решили? Подпишем ли мы сегодня контракт?" Фэн Юй притворился, что не видит протянутой руки генерал-майора.
 
 Я мелочный человек, что поделаешь?
 
 "Кашель...... Менеджер Фэн, мы не можем подписать контракт немедленно. Мы до сих пор не решили, покупать ли вам машины." Генерал Ган ответил и посмотрел на этого генерал-майора.
 
 "А? Вы получили предложения получше нас?" Фэн Ю спросил.
 
 Так как военные послали сюда столько генералов для переговоров, они определённо купят машины "Сонгцзян Моторс". Они только хотят снизить цены и получить лучшие условия.
 
 Фэн Юй не заботится обо всех этих людях. Хотя он и не был хорошим переговорщиком, а Ли Минде тоже был не намного лучше, но он был уверен, что он лучше этих людей из армии. В своей предыдущей жизни военные сделали несколько покупок по более высоким ценам. Это было связано с тем, что эти генералы не знают, как вести переговоры.
 
 "Конечно. Пекинский джип. Мы покупали их джипы не раз. Их машины были очень хорошо сконструированы". Это все еще тот генерал-майор, который ответил.
 
 Фэн Юй взглянул на него. В этой комнате было 5 генерал-майоров и 1 генерал-лейтенант. Почему этот парень был таким разговорчивым? Фэн Ю не знает, что этим закупкой машин занимался генерал-майор. Он покупал пекинский джип для военных. Босс "Пекинского джипа" и он был родственником.
 
 "О, тогда почему вы не продолжили покупать у "Пекинского джипа"? Не хочу выставлять напоказ, но нашу машину все равно можно будет водить после того, как стукнешься о 5 "Пекин Джип" J2020!" Фэн Ю сказал с гордостью.
 
 Военные генералы были ошарашены. Они впервые услышали о таких сравнениях.
 
 "Менеджер Фэн, мы не будем говорить о других вещах". Ваши спецификации Сонгцзян внедорожников выдающиеся. Мы заинтересованы в покупке ваших машин. Но цены слишком высоки". Генерал Ган сказал.
 
 "Это дорого? Я все равно скажу то же самое. Вы получаете то, что заплатили. Русская армия отдавала нам приказы. Это показывает, что наши машины хорошего качества. Кроме того, цены для русских намного выше, чем я вам предлагал. Я уже предлагал вам бесплатный автомобиль на каждые 10 купленных вами машин. Может ли "Пекинский джип" дать вам такое привлекательное предложение?"
 
 "Суммы, использованной для покупки у Вас 10 автомобилей, достаточно, чтобы купить более 20 джипов. Есть ли еще необходимость в бесплатных подарках?" Это был тот же генерал-майор.
 
 "Тогда почему бы тебе не поехать на пекинский джип?" Фэн Ю попросил его вернуться.
 
 "Менеджер Фэн, мы очень искренне хотим работать с вами. А ещё мы представляем военных, страну."
 
 Фэн Ю взглянул на генерала Ганя: "Страна может воспользоваться нами, простолюдинами? Если бы не военные, защищающие нашу страну, я бы даже не предложил вам купить 10 бесплатных 1!".
 
 Генерала Гана чуть не вырвало кровью. Кто хочет воспользоваться вами? Мы хотим купить у вас вещи, и разве мы не должны торговаться по ценам?! Он хотел использовать страну и военных, чтобы снизить цены. Но Фэн Юй использовал ту же причину, чтобы помешать им.
 
 "По нашей оценке, ваша цена за единицу составляет не более 170 000 юаней". Но Вы хотите продать нас по 200 000 юаней за единицу? Эта ставка не считается высокой?" Генерал-майор в очках сказал.
 
 Фэн Юй поднял один палец и спросил: "Где вы взяли эти 170 000 юаней? Знаете ли Вы, что работники нашей машиностроительной компании получают как минимум на 20% больше зарплаты, чем на других фабриках? Знаете ли Вы, что наши работники получают ежемесячное вознаграждение? Знаете ли вы, сколько мы тратим на производственные линии и фабрики? Знаете ли вы, сколько мы инвестировали в эти технологии? Вы не знаете об этом и как вы можете определить нашу стоимость? Оценили ли вы стоимость наших автомобилей по весу?"
 
 Стоимость? Вы не определяете, сколько стоит одно транспортное средство. Мы сами определяем стоимость автомобиля. Ваш военный персонал может прийти и проверить счета нашей Машиностроительной компании? Даже правительство города Бинг не согласится с тем, чтобы вы проверяли наши счета!
 
 Посмотрим, кто выиграет от этих переговоров.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1021107
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       После того, как Фэн Ю закончил, он посмотрел на Ли Миндэ. Ли Минде сразу понял намек. Он дал другой стороне шанс поговорить: "Автомобили, которые мы продали в Россию, были намного дороже, чем то, что мы вам предложили". Кроме того, мы можем получить некоторую прибыль благодаря освобождению от уплаты экспортного налога". Сейчас наша машиностроительная компания не зарабатывает деньги, и мы даже можем понести убытки". Мы также не являемся полностью частной компанией. Кроме менеджера Фэн и менеджера Фу, правительство города Бин является единственным акционером компании. Мы также представляем Китай".
 
 Другая сторона хотела что-то сказать, но Фэн Ю продолжил: "В нашей машиностроительной компании в Бин-Сити работают несколько тысяч человек. Если мы включим пенсионеров и семьи рабочих, то это будут десятки тысяч человек, в зависимости от нашей компании". Если основываясь на том, что вы хотели, мы должны продать вам машины в убыток, то как мы будем платить зарплату рабочим? Как выживут семьи наших рабочих?"
 
 "Менеджер Фэн, послушайте меня. Мы никогда не говорили, что вы должны продавать нам машины в убыток. Мы только надеемся, что вы снизите цены. В конце концов, мы тратим деньги правительства".
 
 Фэн Ю очень хотел сказать ему, что они тратят деньги наших налогоплательщиков.
 
 "Тогда сколько вы хотите?"
 
 "190 000 юаней, и это всё равно будет 1 бесплатное транспортное средство на каждые 10 купленных машин. Кроме того, на каждые 100 автомобилей, вы должны дать нам еще одно роскошное издание олимпийской модели".
 
 Чёрт. Эта цена была почти себестоимостью производства компании "Машиностроение".
 
 Прежде чем Фэн Ю смог ответить, Ли Минде отклонил это предложение: "Извините. 190 000 юаней и дополнительное условие покупки 100 бесплатных 1 автомобиля не приемлемы. Мы отказываемся это принять! Мы ясно дали понять. Наша компания также должна кормить много людей. Мы бы предпочли не продавать наши транспортные средства, чем продавать наши автомобили в убыток.
 
 Кроме того, наши автомобили не могут найти покупателей. Кроме русских, мы получили два заказа из других городов. Их цены были намного выше, чем мы вам предлагали. 200 000 RMB за транспортное средство и 1 бесплатное транспортное средство на каждые 10 покупок. Это наше лучшее предложение".
 
 "Менеджер Фэн, разве вы не говорили, что будете поддерживать китайскую армию и сделаете нам хорошее предложение? Как получилось, что вы сейчас поёте другую мелодию?"
 
 Фэн Юй притворился беспокойным и посмотрел на Ли Миндэ: "Старый Ли, почему бы нам не дать армии ещё несколько роскошных изданий олимпийской модели? Мы должны взять их дополнительное условие - 1 бесплатный автомобиль на каждые 100 покупок. Мы просто примем эту потерю".
 
 Ли Миндэ увидел под таблицей жесты руки Фэн Юя и справедливо сказал: "Менеджер Фэн, вы не тот, кто называет выстрелы в Машиностроительной компании". Я - генеральный директор, и я должен руководить компанией! Как я могу ответить рабочим, если мы собираемся продавать ее по таким низким ценам?".
 
 "Старый Ли, как ты можешь такое говорить? Я основной акционер компании, и это решено. Я решаю, что делать в компании! Генерал Ган, давайте подпишем контракт сейчас."
 
 Генерал Ган и остальные были ошеломлены. Какой контракт? Мы вообще согласились с вашими условиями?
 
 Но генералы увидели, что Фэн Ю и Ли Минде начали спорить. Если они и дальше будут давить на цены, то переговоры прервутся. Высшие чиновники сказали им, что высшим должностным лицам нравятся автомобили "Сонгцзян Моторс". Они даже публично похвалили эти автомобили. Как они могут не купить партию этих автомобилей?
 
 В зале заседаний генерал-майора, который даже не получил возможности выступить, были разочарованы. Похоже, что у них больше не было возможности выступить на этом заседании!
 
 Ли Миндэ увидел, что генералы не сразу согласились, он продолжил свой поступок: "Менеджер Фэн, вы не можете подписать этот контракт". Я генеральный директор, и я должен нести ответственность за компанию". Управляющий Фу также не согласился на эту сделку!"
 
 "Эх................................... Мы договорились, что именно я отвечаю за продажи. Даже если менеджер Фу здесь, он должен меня выслушать!" Фэн Ю сказал неприятным тоном.
 
 Генерал Ган повернулся к тому, кто рядом с ним: "Вы двое должны поговорить с менеджером Ли".
 
 Два генерал-майора встали и вытащили Ли Миндэ с встречи. На выходе Ли Миндэ начал проклинать и ругаться на Фэн Ю.
 
 Фэн Ю был безмолвен. Этот Ли Минде устраивал спектакль, или он воспользовался этой возможностью, чтобы проклясть его?
 
 "Менеджер Фэн, эти неважные люди ушли. Можем ли мы продолжить с мелкими деталями контракта?" Генерал Ган улыбнулся.
 
 "Какие мелкие детали нам нужно обсудить?" Фэн Ю нахмурился. Этот старик всё ещё хочет торговаться?
 
 "Условия останутся прежними. Наши покупки не облагаются налогом!" Генерал Ган сказал это уверенно. Это была его последняя карта в рукавах. Не облагается налогом. Вы должны понизить свои расценки еще больше.
 
 Генерал Ган не хотел упоминать этот термин. Но он знал, что Фэн Юй никогда не снизит цену, если не добавит в сделку это предложение.
 
 Фэн Ю поднял брови. Отказался от налогов? Если бы это предложение было предложено ему два года спустя, оно было бы очень привлекательным. Но в этом году автомобильная рука Машиностроительной компании не должна платить никаких налогов!
 
 "Простите. Нашим автомобильным заводам не нужно платить налог в этом году!" Фэн Юй ответил спокойно.
 
 Генерал Ган был в оцепенении. Что? Им не нужно платить налоги? Он обратился к другим генерал-майорам и увидел, что они тоже в шоке!
 
 "Менеджер Фэн, если мы собираемся купить больше машин, не могли бы вы дать нам лучшую цену?" Генерал Ган больше не был уверен в себе.
 
 Фэн Ю постучал по столу: "Все вы должны знать, каков реальный тариф, который я вам цитирую". Это меньше, чем 170 000 RMB. Эта сумма совпадает с вашей оценкой нашей стоимости. Все вы видели, как Старый Ли только что отреагировал. Я только согласился дать вам роскошную версию олимпийской модели, и он хочет пожаловаться акционеру Гонконга. Если я буду продолжать снижать цену, как рабочие будут относиться ко мне?"
 
 Фэн Юй ясно знал, что военные могут позволить себе тратить деньги в эту эпоху. Китай был щедр на их военные расходы. Цены, которые он предлагал военным, были ниже, чем те, что он предоставлял для видеонаблюдения. Если бы он снизил цены еще больше, он бы действительно потерпел убытки.
 
 Это было похоже на то, что Ли Миндэ только что сказал. Он предпочел бы не продавать, а продавать эти машины в убыток!
 
 Несмотря на получение некоторого дополнительного преимущества от этой сделки, генерал Ган все еще не удовлетворен. Его вышестоящие готовы были принять эту цену, но это также будет отражать тот факт, что он не смог торговаться ниже.
 
 "Менеджер Фэн, Машиностроительная компания также производит мотоциклы, верно? Военным тоже нужны мотоциклы. Почему бы вам не подарить нам несколько мотоциклов в качестве бесплатных подарков". Генерал Ган внезапно придумал эту идею.
 
 Фэн Ю ответил болезненным выражением: "Хорошо. На каждые 100 машин я дам вам мотоцикл".
 
 "Менеджер Фэн, ваш бизнес так успешен". Не будь таким скупым. На каждые 100 автомобилей, дайте нам 10 мотоциклов Сонгцзян 125cc".
 
 "Невозможно! Два 125-кубовых мотоцикла Сонгцзяна - мой предел!" Фэн Ю ответил.
 
 "Добавьте еще 2 мотоцикла Сонгцзян на 100 кубиков. Армия не забудет ваш вклад! Мы наградим Вашу машиностроительную компанию табличкой!" Генерал Ган помахал рукой и сказал.
 
 Проклятье. Это всего лишь табличка. Вы думаете, что Машиностроительная компания - государственное предприятие, и эти таблички нужны нам для реализации проектов?
 
 "Если только армия не готова помочь нам с рекламой". Фэн Ю бросил то, что хотел, в генерала Ганя.
 
 "А? Мы помогаем вам с рекламой? Нет. Как армия может помочь вашей компании с рекламой?!" Генерал Ган сходил с ума. Как этот менеджер Фэн мог делать такие предложения?
 
 "Мне не нужно, чтобы вы что-то говорили. Мне просто нужно разрешение на публикацию некоторых фотографий. Например, солдаты, стоящие рядом с нашими машинами. Транспортным средствам не нужны военные регистрационные номера, и они не будут указывать, из какого подразделения эти транспортные средства. Разве это не разрешено?"
 
 "Эммм........................................................................". Тогда на каждые 100 машин, дайте нам еще 125 кубиков Сонгцзяна."
 
 "Я не могу дать вам еще один 125-кубовый мотоцикл Сонгцзяна. Я могу дать вам только еще один 100-кубовый мотоцикл Сонгцзяна на каждые 100 машин."
 
 "Договорились!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1021108
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       Ли Мингде был в ярости, когда покидал авиационный завод. Хоу Хайтао также пытался помочь убедить и успокоить его. Но после того, как он сел в машину, его выражение лица вернулось в нормальное русло. Он с восторгом спросил: "Менеджер Фэн, как прошло? Подписан ли контракт? Покажите его мне сейчас".
 
 Фэн Ю бросил контракт в Ли Миндэ. Раньше он всё ещё болел от проклятий и ругательств Ли Миндэ!
 
 Ли Минде улыбнулся: "Менеджер Фэн, это ты попросил меня действовать". Как прошло моё выступление?"
 
 "Очень хорошо. Особенно та часть, где ты показываешь на меня и начинаешь ругать. Это было потрясающе. Я думал, ты ругаешь меня по-настоящему!" Фэн Ю закатил глаза. Ли Миндэ, наверное, ждёт шанса отругать меня!
 
 Простите. Покажи мне контракт. Давай сначала посмотрим на контракт." Ли Миндэ не знает, как продолжать разговор, поэтому он решил молчать.
 
 Ли Миндэ перевернул контракт, и общее количество машин было.................. 3000!!!!
 
 Глаза Ли Мингде широко открылись. Это был огромный заказ! Он говорил с Фэн Ю и думал, что больше всего военных закажут 1000 машин! Это было идеально! 3000 машин!
 
 Хммм... На каждые 10 купленных машин, 1 олимпийская модель, Prestige издание будет даваться им бесплатно. Каждые 100 купленных транспортных средств, Машиностроительная компания дает им один олимпийский Songjiang роскошный автомобиль издание + 2 Songjiang 125 куб.см мотоциклы + 3 Songjiang 100 куб.см мотоциклы. Несмотря на то, что прибыль от этой сделки была невелика, она была лучше, чем нет.
 
 Ли Миндэ сделал умственный расчет. Прибыль составила от 6000 до 7000 RMB на одно транспортное средство. 3000 автомобилей означают, что прибыль будет почти 20 миллионов!
 
 "Это здорово. Менеджер Фэн, с этим заказом, это поможет нашему маркетингу. А? Подожди-ка. Это военный заказ, и мы не имеем права обнародовать его?" Ли Мингде спрашивал.
 
 "Кто сказал, что мы не можем обнародовать это? Немедленно свяжитесь с газетой Лонгцзян, вечерними газетами, а также с нашими дилерами в других провинциях. Мы опубликуем статью в газетах об этой сделке. Мы не только поговорим об этой сделке, но и должны показать, что мы не зарабатываем на этой сделке. Мы делаем это для того, чтобы внести свой вклад в развитие нации. Самое главное, пусть несколько солдат в полной форме встанут рядом с нашей камуфляжной краской Off-Road. Сделайте серию фотографий и опубликуйте их на бумаге!"
 
 Не можешь опубликовать? Если я не могу обнародовать эту сделку, зачем мне снижать тарифы? Зарабатываю только от 6 000 до 7 000 юаней с автомобиля стоимостью 200 000 юаней. Прибыль не была даже 5%!
 
 "Что вы сказали? Это преступление - выдавать себя за солдата!" Ли Мингде был в шоке. Неужели менеджер Фэн сошёл с ума? Это оскорбит военных.
 
 "Они согласились. Возьмите тех, кто только что ушел в отставку из армии. Им не нужно ставить в свои ряды и медали. Будет лучше, если мы сможем получить новых отставных солдат из армии, военно-морского флота и военно-воздушных сил". Если они согласятся быть нашими моделями, я смогу дать им по мотоциклу!" Сказал Фэн Юй. Чего тут бояться? Кто хочет выдавать себя за солдат? Почему солдаты в отставке не могут фотографироваться в своей старой форме?
 
 В последующие два дня в каждой газете в каждой провинции появились фотографии всех видов солдат в военной форме. Если бы сейчас не февраль, люди могли бы подумать, что приближается День Народно-освободительной Армии!
 
 Кроме фотографий в газете, во всех газетах были подобные статьи. Наша армия закупила XX номеров внедорожной техники "Сонгцзян". Наша армия увеличила их боевую мощь. В статьях не указывались точные цифры по количеству купленных машин, а также то, насколько сильнее стала армия. Но вместе с фотографиями все читатели поверили в то, что было сказано в статьях.
 
 Многие также обратили внимание на величественные внедорожники "Сонгцзян" на фотографиях. Независимо от того, могли ли они позволить себе этот автомобиль, все они запомнили этот бренд.
 
 Эти дистрибьюторы в разных провинциях также использовали этот приказ военных, чтобы поговорить со своим местным правительством.
 
 В эту эпоху дорожные условия были не так хороши, как в последующие годы. Многие дороги, ведущие в уезды, не были зацементированы.
 
 Эти дистрибьюторы воспользовались возможностью рекламировать внедорожники "Сонгцзян". Кузов был высоким и имел мощный двигатель. Подвески также были очень хороши, а интерьер был очень просторным.
 
 В конце концов, Songjiang Off-Roads продавались лучше, чем олимпийские модели Songjiang.
 
 ……
 
 В офисе директора Первого автомобильного завода собрались начальники отделов. Офис был заполнен дымом.
 
 "Придумайте решение и придумайте план. Если так будет продолжаться, наши продажи Audi 100 не достигнут нашей цели". Посмотрите, как "Сонгцзян Моторс" продает свои автомобили. Кто сказал, что мы можем игнорировать Songjiang Motors, и они не представляют для нас угрозы?". Директор Чжао постучал в стол и спросил.
 
 Никто не осмеливается сказать ни слова. Ранее директор Чжао также согласился с этим заявлением. Теперь он поворачивается и начинает обвинять других.
 
 "Сонгцзян Моторс" всего в двух шагах от нас в Бин Сити. Вчера округа вокруг Цзилинь Сити заказали "Сонгцзян Моторс". Разве вы все не чувствуете себя неловко?"
 
 Директор Чжао был в ярости. Его первый автомобильный завод не стал подавлять "Сонгцзян Моторс", но "Сонгцзян Моторс" уже забрался к ним на голову. Это был позор!
 
 "Директор Чжао, мы проверили автомобили "Сонгцзян Моторс". Их характеристики лучше, чем у наших машин. Тем не менее, они ввели меры защиты в свои двигатели. Мы не уверены, что сможем демонтировать двигатель, не повредив основные компоненты". Один из лидеров сказал это мягко.
 
 "Подумайте о способе. Что делают инженеры и механики? Как мы можем проиграть заводу, который производит тракторы?" Директор Чжао стал более яростным.
 
 "Хорошо. Директор Чжао, я поведу их к изучению технологий "Сонгцзян Моторс"." Этот лидер сказал и вышел из комнаты. Остальные лидеры проклинали его в своих сердцах. Вы вышли из комнаты, а мы все еще должны вынести основную тяжесть директора Чжао.
 
 ……
 
 Директор Пекинской автомобильной компании "Бенц" тоже был в ярости. Songjiang Motors был отвратителен! Они забрали у них военные приказы! Если бы армия использовала ту же сумму для покупки их Jeeps J2020, это был бы заказ почти на 10 000 автомобилей! Это значит, что в этом году они бы продали более 100 000 автомобилей!
 
 "Отдел продаж и технологический отдел. Возвращайтесь и поразмышляйте над собой! Узнайте, в чем разница между нашими автомобилями и их! Почему они могут отнять у нас заказ?"
 
 10 000 автомобилей оказали на них значительное влияние. Прибыль составила как минимум десятки миллионов. Они могли бы многое сделать с этой суммой!
 
 Мало того, что компания "Сонгцзян Моторс" похитила военные заказы у компании "Пекин Бенц Автомотив". Даже их розничные магазины пострадали. Многие их клиенты говорили, что их джипы после тест-драйва были не такими мощными, как Songjiang Off-Roads. Это еще больше снизило их продажи.
 
 О какой ерунде они говорят? Наш J2020 продается только за сколько и за сколько продается Сонгцзян внедорожник?
 
 ……
 
 Директор Шанхайской корпорации автомобильной промышленности также был разочарован. Они уверенно купили производственную линию Santana и подумали, что смогут занять сегмент автомобильного рынка среднего класса. Они хотели стать ведущим производителем автомобилей в Китае.
 
 Но Songjiang Motors, на которую они смотрели свысока, внезапно вошли в этот сегмент рынка. Они не только разработали лучший автомобиль, чем они, но и розничные цены были почти такими же, как у них. Кроме того, Songjiang Motors за короткое время смогла продавать свои автомобили по всему Китаю.
 
 Их продажи Santana резко упали. Несмотря на то, что у них есть признанный бренд, долгая история и приемлемые показатели продаж, Songjiang Motors под слоганом "Разработано и сделано в Китае" рано или поздно обгонит их!
 
 Все крупнейшие производители автомобилей в Китае почувствовали угрозу со стороны "Songjiang Motors"! Но главный архитектор похвалил эту компанию, и они не могут открыто подавить ее.
 
 Вы утверждаете, что у вас есть передовые технологии? Мы будем конкурировать с технологиями. Я не верю, что после стольких лет постройки автомобилей наши техники проиграют тракторному заводу.
 
 Все государственные предприятия начали разрабатывать новые технологии, и Фэн Юй вернулся в Пекин.
 
 Beijing Benz Automotive
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Beijing_Benz
 
 Шанхайская автомобильная промышленность
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/SAIC_Motor
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1021109
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       Ли Мингде был в ярости, когда покидал авиационный завод. Хоу Хайтао также пытался помочь убедить и успокоить его. Но после того, как он сел в машину, его выражение лица вернулось в нормальное русло. Он с восторгом спросил: "Менеджер Фэн, как прошло? Подписан ли контракт? Покажите его мне сейчас".
 
 Фэн Ю бросил контракт в Ли Миндэ. Раньше он всё ещё болел от проклятий и ругательств Ли Миндэ!
 
 Ли Минде улыбнулся: "Менеджер Фэн, это ты попросил меня действовать". Как прошло моё выступление?"
 
 "Очень хорошо. Особенно та часть, где ты показываешь на меня и начинаешь ругать. Это было потрясающе. Я думал, ты ругаешь меня по-настоящему!" Фэн Ю закатил глаза. Ли Миндэ, наверное, ждёт шанса отругать меня!
 
 Извини. Покажи мне контракт. Давай сначала посмотрим на контракт." Ли Миндэ не знает, как продолжать разговор, поэтому он решил молчать.
 
 Ли Миндэ перевернул контракт, и общее количество машин было.................. 3000!!!!
 
 Глаза Ли Мингде широко открылись. Это был огромный заказ! Он говорил с Фэн Ю и думал, что больше всего военных закажут 1000 машин! Это было идеально! 3000 машин!
 
 Хммм... На каждые 10 купленных машин, 1 олимпийская модель, Prestige издание будет даваться им бесплатно. Каждые 100 купленных транспортных средств, Машиностроительная компания дает им один олимпийский Songjiang роскошный автомобиль издание + 2 Songjiang 125 куб.см мотоциклы + 3 Songjiang 100 куб.см мотоциклы. Несмотря на то, что прибыль от этой сделки была невелика, она была лучше, чем нет.
 
 Ли Миндэ сделал умственный расчет. Прибыль составила от 6000 до 7000 RMB на одно транспортное средство. 3000 автомобилей означают, что прибыль будет почти 20 миллионов!
 
 "Это здорово. Менеджер Фэн, с этим заказом, это поможет нашему маркетингу. А? Подожди-ка. Это военный заказ, и мы не имеем права обнародовать его?" Ли Мингде спрашивал.
 
 "Кто сказал, что мы не можем обнародовать это? Немедленно свяжитесь с газетой Лонгцзян, вечерними газетами, а также с нашими дилерами в других провинциях. Мы опубликуем статью в газетах об этой сделке. Мы не только поговорим об этой сделке, но и должны показать, что мы не зарабатываем на этой сделке. Мы делаем это для того, чтобы внести свой вклад в развитие нации. Самое главное, пусть несколько солдат в полной форме встанут рядом с нашей камуфляжной краской Off-Road. Сделайте серию фотографий и опубликуйте их на бумаге!"
 
 Не можешь опубликовать? Если я не могу обнародовать эту сделку, зачем мне снижать тарифы? Зарабатываю только от 6 000 до 7 000 юаней с автомобиля стоимостью 200 000 юаней. Прибыль не была даже 5%!
 
 "Что вы сказали? Это преступление - выдавать себя за солдата!" Ли Мингде был в шоке. Неужели менеджер Фэн сошёл с ума? Это оскорбит военных.
 
 "Они согласились. Возьмите тех, кто только что ушел в отставку из армии. Им не нужно ставить в свои ряды и медали. Будет лучше, если мы сможем получить новых отставных солдат из армии, военно-морского флота и военно-воздушных сил". Если они согласятся быть нашими моделями, я смогу дать им по мотоциклу!" Сказал Фэн Юй. Чего тут бояться? Кто хочет выдавать себя за солдат? Почему солдаты в отставке не могут фотографироваться в своей старой форме?
 
 В последующие два дня в каждой газете в каждой провинции появились фотографии всех видов солдат в военной форме. Если бы сейчас не февраль, люди могли бы подумать, что приближается День Народно-освободительной Армии!
 
 Кроме фотографий в газете, во всех газетах были подобные статьи. Наша армия закупила XX номеров внедорожной техники "Сонгцзян". Наша армия увеличила их боевую мощь. В статьях не указывались точные цифры по количеству купленных машин, а также то, насколько сильнее стала армия. Но вместе с фотографиями все читатели поверили в то, что было сказано в статьях.
 
 Многие также обратили внимание на величественные внедорожники "Сонгцзян" на фотографиях. Независимо от того, могли ли они позволить себе этот автомобиль, все они запомнили этот бренд.
 
 Эти дистрибьюторы в разных провинциях также использовали этот приказ военных, чтобы поговорить со своим местным правительством.
 
 В эту эпоху дорожные условия были не так хороши, как в последующие годы. Многие дороги, ведущие в уезды, не были зацементированы.
 
 Эти дистрибьюторы воспользовались возможностью рекламировать внедорожники "Сонгцзян". Кузов был высоким и имел мощный двигатель. Подвески также были очень хороши, а интерьер был очень просторным.
 
 В конце концов, Songjiang Off-Roads продавались лучше, чем олимпийские модели Songjiang.
 
 ……
 
 В офисе директора Первого автомобильного завода собрались начальники отделов. Офис был заполнен дымом.
 
 "Придумайте решение и придумайте план. Если так будет продолжаться, наши продажи Audi 100 не достигнут нашей цели". Посмотрите, как "Сонгцзян Моторс" продает свои автомобили. Кто сказал, что мы можем игнорировать Songjiang Motors, и они не представляют для нас угрозы?". Директор Чжао постучал в стол и спросил.
 
 Никто не осмеливается сказать ни слова. Ранее директор Чжао также согласился с этим заявлением. Теперь он поворачивается и начинает обвинять других.
 
 "Сонгцзян Моторс" находится всего в двух шагах от нас в Бин Сити. Вчера округа вокруг Цзилинь Сити заказали "Сонгцзян Моторс". Разве вы все не чувствуете себя неловко?"
 
 Директор Чжао был в ярости. Его первый автомобильный завод не стал подавлять "Сонгцзян Моторс", но "Сонгцзян Моторс" уже забрался к ним на голову. Это был позор!
 
 "Директор Чжао, мы проверили автомобили "Сонгцзян Моторс". Их характеристики лучше, чем у наших машин. Тем не менее, они ввели меры защиты в свои двигатели. Мы не уверены, что сможем демонтировать двигатель, не повредив основные компоненты". Один из лидеров сказал это мягко.
 
 "Подумайте о способе. Что делают инженеры и механики? Как мы можем проиграть заводу, который производит тракторы?" Директор Чжао стал более яростным.
 
 "Хорошо. Директор Чжао, я поведу их к изучению технологий "Сонгцзян Моторс"." Этот лидер сказал и вышел из комнаты. Остальные лидеры проклинали его в своих сердцах. Вы вышли из комнаты, а мы все еще должны вынести основную тяжесть директора Чжао.
 
 ……
 
 Директор Пекинской автомобильной компании "Бенц" тоже был в ярости. Songjiang Motors был отвратителен! Они забрали у них военные приказы! Если бы армия использовала ту же сумму для покупки их Jeeps J2020, это был бы заказ почти на 10 000 автомобилей! Это значит, что в этом году они бы продали более 100 000 автомобилей!
 
 "Отдел продаж и технологический отдел. Возвращайтесь и поразмышляйте над собой! Узнайте, в чем разница между нашими автомобилями и их! Почему они могут отнять у нас заказ?"
 
 10 000 автомобилей оказали на них значительное влияние. Прибыль составила как минимум десятки миллионов. Они могли бы многое сделать с этой суммой!
 
 Мало того, что компания "Сонгцзян Моторс" похитила военные заказы у компании "Пекин Бенц Автомотив". Даже их розничные магазины пострадали. Многие их клиенты говорили, что их джипы после тест-драйва были не такими мощными, как Songjiang Off-Roads. Это еще больше снизило их продажи.
 
 О какой ерунде они говорят? Наш J2020 продается только за сколько и за сколько продается Сонгцзян внедорожник?
 
 ……
 
 Директор Шанхайской корпорации автомобильной промышленности также был разочарован. Они уверенно купили производственную линию Santana и подумали, что смогут занять сегмент автомобильного рынка среднего класса. Они хотели стать ведущим производителем автомобилей в Китае.
 
 Но Songjiang Motors, на которую они смотрели свысока, внезапно вошли в этот сегмент рынка. Они не только разработали лучший автомобиль, чем они, но и розничные цены были почти такими же, как у них. Кроме того, Songjiang Motors за короткое время смогла продавать свои автомобили по всему Китаю.
 
 Их продажи Santana резко упали. Несмотря на то, что у них есть признанный бренд, долгая история и приемлемые показатели продаж, Songjiang Motors под слоганом "Разработано и сделано в Китае" рано или поздно обгонит их!
 
 Все крупнейшие производители автомобилей в Китае почувствовали угрозу со стороны "Songjiang Motors"! Но главный архитектор похвалил эту компанию, и они не могут открыто подавить ее.
 
 Вы утверждаете, что у вас есть передовые технологии? Мы будем конкурировать с технологиями. Я не верю, что после стольких лет постройки автомобилей наши техники проиграют тракторному заводу.
 
 Все государственные предприятия начали разрабатывать новые технологии, и Фэн Юй вернулся в Пекин.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1022082
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       Первое, что сделал Фэн Юй, это не возвращался в класс, не собирался с друзьями и не искал своих учителей. Он поехал прямо в Пекинский педагогический университет, чтобы забрать Ли На.
 
 Они оба рано вернулись в свои школы. Они проводили свои дни, смотря фильмы, делая покупки и посещая парки аттракционов. Конечно, спали вместе!
 
 "Нана, если мы не сможем встретиться какое-то время, ты будешь скучать по мне?" Фэн Юй обнял Ли На и спросил.
 
 Ли На сел и нервно спросил: "Что ты имеешь в виду? Ты всё ещё беспокоишься о моём отце?"
 
 Фэн Юй засмеялся: "О чём ты думаешь? Я говорю не о твоём отце. Я говорю о том, что, возможно, поеду в Гонконг по обмену. Я не смогу навещать тебя каждые выходные. Но я буду стараться прилетать каждый месяц".
 
 "Студент по обмену? Что это?" Ли На с недоумением спросила. Она никогда не слышала об этом семестре и не была уверена, что он означает.
 
 "Я поменяюсь местами со студенткой из Гонконгского университета. Я буду учиться в Гонконгском университете в течение года, а этот студент приедет в Пекинский университет на год". Я вернусь через 4 год". Фэн Юй объяснил.
 
 "О, это хорошо. Вы можете посетить Гонконг". Ли На позавидовал.
 
 Фэн Юй ударился головой: "Я поговорю с Гонконгским университетом и помогу тебе получить место студента по обмену".
 
 Ли На покачала головой: "Я не могу говорить на кантонском, и мой английский не очень хорош". Думаю, мне не стоит ехать". Более того, получить место должно быть довольно хлопотно".
 
 "Это всего лишь небольшое дело. Я просто пожертвую 1 миллион тому университету, и они устроят тебя". Фэн Ю сказал.
 
 "А? Нужен 1 миллион?! Я больше не хочу ехать. 1 миллион......... сколько мешков риса ты можешь купить за 1 миллион?" Ли На был в шоке.
 
 Фэн Юй потер Ли На нос: "Я знаю, что ты любишь есть рис, но не стоит использовать мешки с рисом для сравнения. 1 миллион для нас - это действительно ничто. Я могу заработать его в течение нескольких минут".
 
 Фэн Ю не хвастался, когда говорил это. Он был уверен в своих торговых навыках и знал, что его навыки лучше, чем у 99% всех трейдеров в эту эпоху. Аналитические приемы, которые Фэн Юй выучил в своей предыдущей жизни, еще даже не были разработаны. Кроме того, у него до сих пор остались воспоминания из прошлой жизни. Например, он знал, что на американском рынке сейчас происходит бычий забег, и это продлится еще несколько лет. Если кому-то действительно не повезет, почти каждый, кто купил акции, будет зарабатывать деньги!
 
 Если он вложит 100 миллионов, а акции увеличатся на 1%, то это будет 1 миллион прибыли. Для Фэн Юя это действительно был вопрос нескольких минут.
 
 За прошедший год Фэн Юй поручил компании Wind and Rain Consulting приобрести акции Microsoft. Это были единственные акции, которые он купил, и количество акций, которыми он владеет, росло.
 
 Фэн Юй не терял денег от своих инвестиций в Microsoft. Неважно, по какой цене он купил акции, через некоторое время цены на них вырастут.
 
 Однако, покупая акции Microsoft, он медленно расходовал средства компании Wind and Rain Consulting. Теперь у компании осталось всего около 10 миллионов долларов. Фэн Юй позволил трейдерам своей компании использовать эту сумму для торговли. Он не сказал им, что инвестировать, и не заставил их отшлифовать свои торговые навыки.
 
 Фэн Юй был очень доволен их работой. Эти трейдеры следовали инструкциям Фэн Юя, чтобы делать рискованные инвестиции и практиковать хеджирование. Несмотря на то, что доходность была низкой, они не понесли никаких убытков.
 
 В течение 1997 года эти люди будут полезны Фэн Ю. Фэн Юй даст знать жадным уличным капиталистам, кто является королем финансового мира!
 
 В конце концов, Ли На не согласился ехать в Гонконг. Но Фэн Юй сказал Ли На, чтобы он посетил его в Гонконге во время октябрьских каникул. Он привезёт её с собой, и она согласилась с радостью.
 
 Ли На обняла Фэн Юя вокруг талии и похоронила ее голову у него в груди. Она почувствовала, что она самая счастливая женщина на земле.
 
 Но через некоторое время Ли На почувствовала, как рука Фэн Ю блуждает по её телу. Она игриво ударила его по руке, и Фэн Ю сказал: "Ты не можешь винить меня. Кто просил твое тело быть таким соблазнительным, а ты его не скрываешь. Я не могу устоять перед твоими искушениями. Сейчас еще рано. Как насчет того, чтобы сделать еще один раунд?"
 
 "Рано? Уже почти полночь. Аааа.........."
 
 На следующее утро, когда Фэн Ю открыл глаза, Ли На уже приготовил завтрак. Фэн Юй посмотрел на часы рядом с ним. Было только 6 утра. Похоже, он не должен был давать ей отдохнуть прошлой ночью. У неё ещё есть силы, чтобы приготовить завтрак так рано!
 
 После завтрака Фэн Юй сначала отправил Ли На в школу, а потом вернулся в университет. Его школа снова открывается сегодня!
 
 После того, как урок закончился, 6 товарищей по общежитию собрались в своём общежитии. Они тайно принесли ликёр в свою комнату, и каждый из них принёс закуски из родного города.
 
 Хотя эти закуски не были дорогими, а некоторые даже не были гигиеничными, Фэн Юй им очень понравилось.
 
 "Лао Си" (номер 4, они пронумеровали себя в зависимости от возраста. Фэн Юй был четвертым по возрасту), я слышал, что наша школа начала программу студенческого обмена с Гонконгским университетом". Тянь Лэй внезапно сказал.
 
 У Фэн Юя глаза подергались. Неужели эти новости так быстро распространяются в эту эпоху?
 
 "Я знаю об этом. Что случилось?"
 
 "Ничего особенного. Я просто хочу поздравить тебя. Я слышал, что вы выбраны для этой программы." Тиан Лей поднял бокал.
 
 Фэн Юй смеялся: "Мой друг помог мне." Фэн Ю не хочет объяснять. Он не хочет говорить, что использовал деньги и связи, чтобы быть студентом по обмену, чтобы спрятаться от высших классов в Гонконге.
 
 Младший спросил любопытно: "Что это за программа по обмену студентами? Насколько она полезна?"
 
 "Студент по обмену некоторое время будет учиться в другой школе". Студент получит возможность познакомиться с культурой другого места. Но студент все равно должен будет платить за обучение. Я слышал, что плата за обучение в Гонконгском университете намного дороже, чем в нашем". Фэн Юй объяснил и рассказал им о недостатках студенческого обмена, чтобы другие не хотели им быть.
 
 В комнате, кроме Фэн Юя и Тянь Лэя, остальные не могли себе этого позволить. Но Фэн Юй не сказал им, что студенты по обмену также могут подавать заявления на стипендии.
 
 Сумма стипендии университета Гонконга была намного больше, чем в Пекинском университете!
 
 "А? Тогда какая разница от того, чтобы тратить деньги на обучение за границей? Ты будешь тратить деньги, а получить заграничный сертификат все равно не сможешь. Я не поеду." Младший допил вино в бокале одним глотком.
 
 Тиан Лей засмеялся и сказал: "Ты должен усердно работать и получить место студента-исследователя за границей". Я слышал, что стипендий для студентов-исследователей за границей очень много. Вам не нужно беспокоиться о своих расходах, и вы даже можете перевести часть своих денег домой". Эта программа обмена не очень важна. Только некоторые люди, которые считают, что Гонконг - лучшее место, захотят поехать туда".
 
 "Ты не хочешь поехать?" спросил Фэн Ю.
 
 Тянь Лэй покачал головой: "Я даже не думал о том, чтобы стать студентом по обмену". Я уеду на 1 год". Кто позаботится о Цинцине, когда меня не будет?
 
 Проклятье. Этот парень не хотел быть студентом по обмену, потому что боялся, что его девушка сбежит с другими парнями!
 
 "Мы не заинтересованы, но я слышал, что многие люди в нашей школе заинтересованы в получении места в этой программе". Особенно ваше место". Тиан Лей сказал.
 
 Фэн Ю нахмурился. Действительно, это место студента по обмену было слишком привлекательным для многих студентов.
 
 Меня не волнует, какие у вас есть связи или прошлое. Если ты осмелишься прикоснуться к моему месту, не вини меня в том, что я безжалостен! Если я действительно разозлюсь, я остановлю эту программу обмена, и все должны остаться здесь!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1022083
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       "Директор Ли, эти две бутылки Маотай от моего отца. Это прямо с фабрики. Ты не можешь достать ее снаружи." Студент 2-го курса китайской литературы, Сяо Сунь, положил свой подарок на кофейный столик.
 
 "Сяо Сунь, зачем ты это делаешь?" Режиссёр Ли сказал, но его глаза были прикованы к этим двум бутылкам Маотай. О, это был эксклюзивный напиток. Эта семья Сяо Сунь была непростой.
 
 "Директор Ли, я слышал, что в следующем семестре у нашей школы есть программа по обмену с Гонконгским университетом. Могу я участвовать?" Сяо Сунь посмотрел на профессора Ли.
 
 Директор Ли был директором факультета китайской литературы, и ходили слухи, что студент Гонконгского университета был студентом факультета китайской литературы. Директор Ли будет иметь право голоса в этой программе обмена.
 
 Конечно, Сяо Сунь не только дарил директору Ли подарки. Он дарил подарки всем руководителям. Он специально подбирал подарки для каждого лидера. Он знает, что директор Ли любит выпить, и особенно ему подарили эти бутылки Маотай.
 
 "Сяо Сунь, эта программа обмена не под моим руководством. Хотя студенты из Гонконга будут приезжать на наш факультет китайской литературы, нашим студентам не обязательно быть студентами того же факультета". Директор Ли был обеспокоен. Он хотел принять этот подарок, но чувствовал, что не может сильно помочь.
 
 "Директор Ли, когда высшие руководители просят вас о рекомендациях, пожалуйста, порекомендуйте меня". Вам не нужно больше ни о чём беспокоиться".
 
 "Если это так, то это не должно быть проблемой." Директор Ли знал, что Сяо Сунь уже говорил с другими лидерами.
 
 "Спасибо, директор Ли. Я вернусь к вам". Перед тем, как Сяо Сунь ушёл, он намекнул, что будет делать больше подарков, если станет одним из студентов по обмену.
 
 "Сяо Сунь, возьми это с собой." Директор Ли притворился злым.
 
 "Директор Ли, я остаюсь в общежитии. Я не могу вернуть алкоголь. Я возвращаюсь, чтобы попрактиковаться в английском".
 
 "Директор Чу, о том, что мой сын стал одним из студентов по обмену?"
 
 "Шеф Чжао, я помогу вам уладить это. Есть 4 места для студентов по обмену. Я оставлю ему одно место. Если он проучится в Гонконге 1 год, то получит опыт работы за границей и обязательно поступит в министерства и комитеты по окончании учебы. У него будет светлое будущее!"
 
 "Тогда я заранее поблагодарю вас. О, в моем отделе есть несколько кадровых перемещений, и должность начальника отдела вакантна. Ваш сын был заместителем начальника отдела почти два года. Я думаю, что он подходит для продвижения по службе. В будущем его рабочая нагрузка увеличится. Не вините меня за то, что я даю ему слишком много работы". Шеф Чжао пошутил.
 
 "Нет, молодые люди должны работать усерднее." Директор Чу улыбнулся. Они оба завершили обмен льготами.
 
 "Секретарь Линь, результаты моей девочки лучшие на её факультете каждый семестр. Вам не кажется, что она должна быть одной из студентов по обмену?"
 
 "Мадмуазель Лю, результаты вашей дочери выдающиеся. Но в Гонконгском университете нет её курса. Если бы она стала студенткой по обмену, ей пришлось бы поменять специализацию. Если ее результаты в Гонконге не будут хорошими, это повлияет на ее работу в будущем".
 
 "Секретарь Лин, вам не нужно так много говорить. Меня тошнит от всех этих глупостей. Я слышала, что один из студентов факультета менеджмента получил место в программе обмена студентами. В Гонконгском университете также нет курсов по менеджменту. Почему этому студенту разрешено ехать, а не моей дочери?" Мадемуазель Лю был в ярости.
 
 "Этот студент немного особенный".
 
 "Особенный? Что в нем такого особенного? Потому что его семья занимается бизнесом? Для кого-то из провинции Лонгцзян, какое у него прошлое? Что не так? Ты не даёшь моему мужу лицо?" Мадемуазель Лю сказал с черным лицом.
 
 "Мадемуазель Лю, пожалуйста, успокойтесь. Я не единственная, у кого есть последнее слово. Нам все еще нужно обсудить. Я помогу вам представить имя вашей дочери. Но будет ли она выбрана, это будет зависеть от нашего обсуждения".
 
 "Дядя, этот студент по обмену будет отправлен в Гонконгский университет? Ты должен помочь мне найти место. Я даже не покидал Пекин всю свою жизнь. Я хочу учиться за границей и иметь красивое резюме".
 
 "Что за границей? Гонконг - часть Китая!" Директор по студенческим вопросам, директор Ниу, сказал.
 
 "Да. Но Гонконг все еще находится под британским владычеством. Дядя, с таким опытом мне не придётся беспокоиться о работе после окончания учёбы. Обещаю, что не опозорю тебя, когда буду в Гонконге".
 
 "Даже не думай об этом. У тех людей, которые дергали за ниточки, есть сильные связи и опыт. У меня болит голова, кого порекомендовать во время встречи."
 
 "Дядя, ты не тот, у кого есть последнее слово? Ты можешь просто указать на некоторые недостатки номинантов."
 
 "Выйди первым. Если бы все было так просто, я бы номинировал тебя. Учись усердно. Если ты сделаешь какие-нибудь ошибки в течение этих двух месяцев, у тебя не будет никаких шансов. В настоящее время у тебя все еще есть надежда".
 
 "Спасибо".
 
 Когда школа снова откроется, новости об обмене студентами с Гонконгским университетом распространились как лесной пожар. Те студенты, у которых есть определенные связи и опыт, попробовали все способы и средства, чтобы стать одним из студентов по обмену.
 
 Было 4 места, и все эти студенты боролись за них. Но так как эта программа по обмену была выбрана только из студентов 2-го курса, у них больше шансов.
 
 В эти несколько дней все лидеры школы получили телефонные звонки, приглашения на ужин и подарки. Если бы не эта программа, лидеры до сих пор не знают, что у многих студентов есть сильный опыт!
 
 Для сравнения, руководители бюро считались низкими званиями. Было много студентов, чьи связи были на уровне министерств. Руководители школ были обеспокоены.
 
 Руководители школ провели встречу, чтобы выбрать кандидатов для этой программы по обмену.
 
 "Я думаю, что эти 4 ученика очень подходят". Вот их досье". Пожалуйста, посмотрите". Директор Ниу передал информацию остальным лидерам на собрании. В файлах были указаны основные сведения о студенте и даже о членах его семьи. Хм... информация о семье была самой важной частью этого процесса отбора.
 
 Эти 4 студента "поприветствовали" лидеров, и их биография была глубокой. Кто-то из членов их семьи был, по крайней мере, заместителем министра. Один студент был даже внучкой министра. Но этот министр ушел в отставку до конца.
 
 "Четверо"? Почему четыре? Разве я не просил тебя представить только три имени?" Директор нахмурился. Хотя было 4 места, одно было зарезервировано для Фэн Ю. Директор Ниу тоже знал об этом.
 
 "Директор, я не могу решить, кто из этих учеников лучше. Думаю, если мы сможем немного изменить программу. Так как Гонконгский университет позволяет продолжительность программы обмена один год, почему бы нам не поменять ее на семестры? Таким образом, у нас будет 8 мест, и больше студентов смогут участвовать в этой программе". спросил директор Ниу.
 
 Остальные руководители сияют. Точно. Почему они об этом не подумали? 8 мест может быть предоставлено большему количеству студентов. Таким образом, они не обидят этих чиновников и все равно получат свои услуги.
 
 "Нужно ли нам сначала поговорить с Фэн Ю"? В конце концов, именно Фэн Юй организовал эту программу обмена." Вице-директор, который был ближе всех к Фэн Ю, спросил. Фэн Юй позвонил ему и прямо сказал, что он сам установил эту программу обмена. Если он не сможет поехать, то эта программа прекратится!
 
 Директор Ниу похлопал его по груди: "Оставьте это мне. Я поговорю с Фэн Ю".
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1022084
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       "Директор Ниу, вы меня ищете?"
 
 "Фэн Ю, пожалуйста, присаживайтесь. Чай? Молодые люди должны предпочитать зелёный чай? Я помогу вам заварить чашку".
 
 Фэн Ю был сбит с толку. Этот директор Ниу был директором по студенческим делам в университете. Почему он был таким вежливым? Должно быть, он что-то задумал.
 
 "Директор Ниу, я не хочу пить. Что ты хочешь сказать? Школе нужна моя помощь?" Фэн Юй подумал, что речь должна идти о деньгах. Школе нужны деньги. Я могу пожертвовать немного денег школе, но получить пожертвование не так-то просто. Сначала я должен посмотреть на награды.
 
 "Фэн Юй, это ты организовал программу обмена с Гонконгским университетом?" спросил директор Ниу.
 
 Лицо Фэн Юя изменилось. А? Он охотился за моим местом студента по обмену. Я предупредил заместителя директора. Хочешь проигнорировать мои предупреждения?
 
 "Да, это я. Что случилось?"
 
 Услышав смену тона Фэн Ю, директор Ниу сразу же объяснил: "Фэн Ю, не заблуждайся. Я только хотел спросить, можно ли изменить продолжительность этой программы обмена с 1 учебного года на 1 семестр? Таким образом, мы сможем отправить больше студентов в Гонконг и улучшить отношения между материковым Китаем и Гонконгом. Есть и другие преимущества....".
 
 Режиссёр Ниу говорил о любых причинах, а Фэн Юй смотрел на него: "Ты закончил?"
 
 Директор Ниу был смущен: "Фэн Юй, если ты поможешь школе, школа тебя не забудет". Когда вы закончите школу, мы забронируем для вас место в качестве студента-исследователя".
 
 "Не интересно."
 
 "Как насчёт того, чтобы мы позволили вам продолжить учёбу, пока вы не достигнете докторской степени? Вы можете выбрать любую специальность по своему усмотрению!" Директор Ниу сказал.
 
 "Директор Ниу, какова цель обучения в университете? Учиться новому навыку? Если вы хотите сказать это красиво, это называется вкладом в развитие нации. Но азы - это все равно обучение навыку выживания на рабочем месте, или вы можете назвать это навыком выживания". Фэн Юй сделал паузу и указал на себя. "Думаешь, мне это нужно?"
 
 Режиссёр Ниу улыбнулся. Хотя он не очень хорошо знает Фэн Юя, он знал, что семья Фэн Юя очень богата. Если нет, то как Фэн Юй мог пожертвовать столько денег на ремонт и строительство школьного стадиона и библиотеки? Фэн Юй также предоставил средства на исследования многим профессорам и студентам. Он потратил больше, чем правительство тратит на этот университет!
 
 Такой тип семьи не нуждается в дальнейшем обучении. Фэн Юй должен изучать менеджмент, чтобы в будущем заняться своим семейным бизнесом. Также Фэн Юй не занимал никаких должностей в школе. Это значит, что после окончания школы он не был заинтересован в том, чтобы перейти в государственный сектор. Директор Ниу не знает, что могло бы заставить Фэн Юя передумать.
 
 Но директору Ниу действительно нужно больше мест в этой программе обмена. Если бы он мог получить 6 мест, то его племянник мог бы войти в эту программу. Было бы лучше, если бы было 7 мест.
 
 "Фэн Ю", университет заботился о тебе. Ты уезжал в отпуск, а в школе тебя никогда не наказывали, так?"
 
 Фэн Юй посмотрел на директора Ниу: "В прошлом году я пожертвовал школе несколько миллионов!"
 
 "Школа также не подвела тебя, когда ты пропустил экзамены по двум факультативным модулям."
 
 Фэн Ю: "В прошлом году я пожертвовал школе несколько миллионов!"
 
 "Ты не часто возвращаешься в общежитие и даже не ездишь в школу. Школа ведь тоже ничего тебе не сделала, правда?"
 
 Фэн Ю: "В прошлом году я пожертвовал несколько миллионов в школу!"
 
 Директор Ниу был в растерянности. Перестань говорить мне, что ты пожертвовал деньги школе.
 
 "Фэн Ю, мы не тронем твое место. Мы только просим Вас изменить продолжительность обучения остальных студентов с 1 года на семестры. Если нет, то другие люди не найдут с вами проблем". Директор Ниу продолжил убеждать Фэн Ю.
 
 Фэн Юй поднял брови: "Без меня не будет программы обмена!"
 
 "Фэн Юй, необходимо поддерживать хорошие отношения с одноклассниками. Многие дети лидеров хотят принять участие в этой программе. Если вы поможете им, они не забудут вашу помощь".
 
 "Вот почему я оставил 3 места со школой. Школа может использовать эти 3 места, чтобы завоевать расположение этих лидеров. Но если вы осмелитесь прикоснуться к моему месту, то я остановлю эту программу обмена! Я могу настроить эту программу обмена, я также могу ее отменить!" Фэн Юй чихнул.
 
 С того дня, как директор Ниу стал директором по студенческим вопросам, он никогда не был так расстроен. С каких это пор ему приходилось преклоняться перед студентом? Даже дети этих лидеров говорят с ним с уважением. Это было потому, что его слова повлияли бы на будущее учеников на их рабочих местах.
 
 Но этот Фэн Ю был другим. Его не заинтересует работа в школе. Ученики из зажиточных семей не будут заинтересованы в работе в государственном секторе.
 
 Директор Ниу связался с Гонконгским университетом, а другая сторона отказалась менять продолжительность на семестры и увеличивать количество студентов. Именно по этой причине директор Ниу пришел искать Фэн Ю. Если нет, то он бы никогда не захотел с ним разговаривать.
 
 "Фэн Юй, если вы поможете школе на этот раз, кроме основных модулей, вам не нужно будет посещать остальные занятия. Вы всё равно закончите школу с отличием. Почетный выпускник - это престижное звание, и я верю, что ваши родители будут рады, не так ли?"
 
 Это предложение попадает в точку. Фэн Юй потер подбородок и почувствовал, что его родители будут в восторге, если узнают, что он выпустится с отличием. Кроме того, ему не нужно так часто посещать уроки. Для такого ленивого человека, как он, это предложение было очень привлекательным!
 
 "Прекрасно. Я попрошу своего друга поговорить с университетом Гонконга. Я ничего вам не обещаю. Вообще-то, школа также может связаться с университетами Тайваня и Макао. Если Гонконгский университет будет иметь приоритет, то эти университеты, возможно, захотят сотрудничать с нашей школой".
 
 "Мы связались с ними. Но ни один студент не хочет туда ехать. Тайвань не имеет с нами хороших отношений, а Макао - игорный город. Родители не соглашаются посылать своих детей в эти места".
 
 Губы Фэн Ю подёргивались. Должно быть, студенты из других университетов не были заинтересованы в том, чтобы приехать туда.
 
 ……
 
 Три дня спустя Фэн Юй получил звонок от Фу Гуанчжэна: "Всё улажено. Почему ты так беспокоишься? Сначала ты хотел, чтобы продолжительность была 1 год. Потом ты хочешь поменять её на семестры. Но ты все равно не хочешь менять все места на семестры. Твое собственное место осталось как 1 год, а остальные места пришлось поменять на семестры. Разве Вы не говорили, что у Вас много связей в Пекинском университете?"
 
 "Откуда мне знать, что в моей школе так много студентов государственных чиновников? Если я им не помогу, они будут обижаться на меня, и это может отразиться на нашем бизнесе. Таким образом, они будут должны мне услугу, и, возможно, в будущем нам понадобится их помощь".
 
 Точно. Фэн Юй попросил директора Ниу сказать этим студентам, что именно он помог им получить место в программе. Фэн Юй не из тех, кто хочет остаться анонимным после помощи другим. Родители учеников были высокопоставленными чиновниками в правительстве, и Фэн Юй вспомнил, что один из них будет повышен в должности до одного из высших чиновников Китая.
 
 После того, как места по этой программе обмена были обустроены, школа начала краткосрочный курс обучения кантонской и гонконгской культуре. Фэн Юй также посещал этот курс, чтобы дать этим студентам знать, кого они должны благодарить.
 
 Фэн Юй помог им, и он должен быть уверен, что эти студенты и их семьи будут благодарны ему!
 
 После курса все студенты вышли на ужин. Фэн Юй лечил их. При оплате случайно выпала фотография из бумажника Фэн Юя. Лицо всех учеников изменилось.
 
 Это была фотография Фэн Ю и главного архитектора.
 
 Из-за семейного окружения эти студенты были высокомерны и горды. Но в тот момент все их отношение изменилось.
 
 Даже если эти студенты не станут такими близкими друзьями, как Мастер Лу и Фэн Ю, они все равно никогда не захотят обидеть Фэн Ю!
 
 Фэн Юй думал, что после того, как проблема с программой обмена будет решена, он сможет немного расслабиться. Но его VCD игроки снова попали в неприятности.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1022085
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       "Что ты сказал? На рынке есть третий бренд VCD?" Фэн Ю нахмурился. Может быть, кто-то разработал лучшие технологии для замены VCD?
 
 Этого не должно быть. Никто не должен быть в состоянии обойти технологию сжатия видео. Это должна быть имитация. Этот новый бренд VCD нарушил его авторские права! Фэн Ю владеет всеми патентами на этот VCD.
 
 Но если эти люди смогли взломать код и скопировать эту технологию, значит, они были умелыми. Фэн Юй считал, что он должен был бы переубедить этих людей.
 
 Фэн Юй поехал в торговый центр и подошел к стойке VCD. Там действительно был третий бренд игроков VCD. Бренд Фэн Хуа (что означает: Ветер и Китай, комбинация Ветер и Дождь, и Айва).
 
 Даже название копировало мои компании. Очевидно, это была имитация!
 
 "Привет, могу я взглянуть на VCD плеер марки Фэн Хуа?" Фэн Юй указал на VCD-плеер и спросил.
 
 Персонал прилавка посмотрел на Фэн Ю. Фэн Юй была очень молода, но она увидела, что на ней были часы Feng Yu. Также Фэн Юй носила мужскую сумочку. Этот человек, наверное, был очень богатым.
 
 "Хорошо. Это последняя модель VCD-плеера в этом году. Зарубежные знаменитости рекламировали эту марку, и это очень дешево. Она стоит всего 2900 юаней. Это дешевле, чем бренды Wind and Rain и Aiwa на несколько сотен!".
 
 Последняя модель? Поддержка зарубежных знаменитостей?
 
 Фэн Юй посмотрел на фотографии на коробке плеера VCD. Черт, знаменитость, напечатанная на упаковке, похожа на Мадонну! Прекрасно. Она действительно была известной международной знаменитостью. Но этот плеер VCD был имитацией. Как они могут заплатить Мадонне? Эта поддержка знаменитостей тоже должна быть фальшивой.
 
 Но Мадонна никогда не была в Китае и не узнает своего лица и имени, которое использовалось для "одобрения" имитационного продукта. Она не будет судиться с этой компанией за ущерб! В предыдущей жизни Фэн Юй многие компании использовали этот трюк для продвижения своей продукции на рынок.
 
 "Могу я его протестировать?"
 
 "Конечно." Продавщица подключила плеер VD и разместила в этом году VCD Gala Night в плеере.
 
 Фэн Юй приобрел эксклюзивные права на эту программу у CCTV за 1 миллион юаней. Этот VCD выдавался бесплатно при каждой покупке игроков Wind and Rain и Aiwa VCD. Теперь эта продавщица использовала свои VCD для тестирования этого плеера Feng Hua VCD!
 
 Качество изображения было отличным. Не было нестабильных изображений, и качество звука было чистым. Фэн Юй был шокирован. Эта имитация была хорошо сделана.
 
 Фэн Юй вытащил ноту в 100 юаней и передал ее продавщице: "Вообще-то, я не покупаю этот VCD-плеер". Можете ли вы предоставить мне контактные данные производителя?"
 
 Фэн Юй посмотрел упаковку, контактная информация и разрешение на производство не были указаны.
 
 Продавщица оглянулась вокруг и взяла карточку с именем из-под прилавка. Она тайно передала Фэн Юй: "Не дайте менеджеру это увидеть".
 
 "О, как давно в вашем магазине продается этот Фэн Хуа VCD плеер?"
 
 "Мы начали продавать с Лунного Нового Года. Эта марка дешевле и продается лучше, чем бренды Wind and Rain и Aiwa. Вы не можете найти его в других торговых центрах!".
 
 Фэн Ю нахмурился. Это продолжалось довольно долго, и У Чжиган только что узнал об этом. Эта проблема должна лежать на дистрибьюторах. Это они заказывали акции, и как они могли не знать об этом?
 
 ……
 
 "Здравствуйте, это менеджер Ou?" Фэн Ю звонил по номеру, указанному на карточке с именем. Имя на карточке было Ou Debao, и его звание было генеральным менеджером.
 
 "Говорит. Кто это?"
 
 "Я из торгового центра Да Хуа. Я слышал от своего друга, что у вас есть более дешевые VCD плееры на продажу? Я подумываю о том, чтобы купить их у вас. Наличными! Хорошо. Сейчас я пойду тебя искать".
 
 После того, как повесил трубку, Фэн Ю позвонил господину Лу, чтобы он одолжил несколько человек. Он не позволит этому У Дебао сбежать!
 
 Издалека Фэн Ю увидел человека, сидящего у окна. Он не похож на тех типичных недобросовестных бизнесменов. Этот очаровательный тощий мужчина с грязными волосами больше похож на техника.
 
 "Вы из компании Фэн Хуа У Дебао?"
 
 "Да. Менеджер Фэн?" У Дебао встал и протянул руку Фэн Ю.
 
 Фэн Юй пожал руку У Дебао и улыбнулся: "Я из компании Айва. У тебя действительно хватило мужества появиться!"
 
 Двое мускулистых мужчин, стоявших у двери, увидели сигнал Фэн Ю и ворвались внутрь. Они прижали У Дебао.
 
 Владелец ресторана переехал: "Хватит драться. Я вызову полицию!"
 
 Один из мужчин вытащил удостоверение личности: "Мы из полиции и пришли арестовать подозреваемого. Хотите вмешаться?"
 
 Владелец ресторана переместился на два шага назад: "Нет, нет. Вам нужна помощь? Я могу вызвать своих людей с кухни, чтобы помочь вам."
 
 "Что вы все делаете? Какие преступления я совершил?" У Дебао был в шоке. Он начал бороться и кричать.
 
 "Заткнись. Вы не знаете, какие преступления вы совершили?"
 
 У Дебао проводили в машину Фэн Ю и доставили в полицейский участок. Двое полицейских заняли комнату для допросов.
 
 "Что вы все со мной делаете?" У Дебао был напуган и мог в любой момент вырваться в слезах.
 
 "Просто ответьте на наши вопросы!"
 
 Фэн Юй вошёл перед У Дебао и спросил: "Ты У Дебао? Генеральный директор компании Feng Hua VCD, Ou Debao?"
 
 "Точно. В чём проблема?"
 
 "Вы сами разрабатывали эти VCD плееры Фэн Хуа или получили их от кого-то другого?"
 
 "Кто-то продал его мне." У Дебао глаза избегали глазури Фэн Ю.
 
 "Ложь! Хочешь, чтобы тебя избили?" Один из полицейских угрожал.
 
 "Я не единственный, кто его разработал. Мы - группа, и мы разработали это сами!"
 
 "Развили? Демонтируя чужие VCD-плееры, а затем перепроектировав технологию? Знаете ли вы, что вы производите контрафактную продукцию? Это незаконно!"
 
 "Незаконно? Как это незаконно? Мы сами разрабатываем эту технологию и имеем свой собственный бренд. Как вы можете сказать, что мы производим контрафактную продукцию? Вы раньше использовали наши VCD плееры? Наши VCD плееры имеют более четкое изображение и звук, чем бренды Wind and Rain и Aiwa. Как вы можете сказать, что мы имитируем их?". Ou Debao shouted.
 
 Внезапно спросил Фэн Юй: "Тогда может ли ваша продукция удалить мозаику?"
 
 Черт, эти люди разработали Super VCD? Wind and Rain Electronics до сих пор не разработали эту технологию.
 
 "Нет".
 
 Фэн Ю был возрождён. Он думал, что потратил свои деньги на этих инженеров из "Wind and Rain Electronics". Это была ложная тревога.
 
 "Даже если вы сделали некоторые улучшения, но вы делаете улучшения в продуктах "Ветра и Дождя" и "Айвы". Знаете ли вы, что "VCD" - это тоже бренд? Это мой бренд. Вы использовали "VCD" в названии своей продукции. Это нарушение авторских прав!"
 
 В эту эпоху было мало информации о правах на интеллектуальную собственность. В начале 90-х годов Китай был внесен в список приоритетных стран США и был ограничен в доступе к технологиям. Это происходило потому, что не было защиты ИС.
 
 Фэн Юй знал, что правительство США подавляло китайские предприятия после того, как другие компании подали в суд на компанию Wind and Rain за монополизацию рынка увлажнителей и безлопастных вентиляторов. США хотели использовать это как один из своих чипов при переговорах с Китаем.
 
 В течение этих нескольких лет осведомленность Китая о защите ИС возрастет. В сентябре прошлого года в закон об авторских правах были внесены поправки, чтобы скрыть лазейки. Об этом даже сообщили в новостях. Как этот человек может не знать?
 
 "Я действительно не знаю об этом. Это мы разработали эту технологию".
 
 Фэн Ю покачал головой. Не было смысла рассуждать с этим невежественным человеком.
 
 "Когда Торговое Бюро и полиция закроют вашу компанию, вы узнаете, что совершили правонарушение. Если вы свободны, идите и прочтите закон об авторских правах. Я вас не пугаю. Если бы я подал на вас в суд, вы бы обанкротились!"
 
 Хм... Фэн Ю только пугал его. В современном Китае наказание не было настолько суровым.
 
 "А? Мы производим только собственные VCD-плееры. Почему это не разрешено?" У Дебао бормотал сам с собой.
 
 "Сколько VCD плееров вы произвели?"
 
 "Около ста. Мы все собрали сами, и продается только в нескольких торговых центрах. Я действительно не знаю, что это противозаконно. Вы можете меня отпустить? Я больше так не буду!"
 
 Всего 100 единиц? Фэн Юй кивнул. Неудивительно, что дистрибьюторы не знали об этом. Похоже, что именно в тех торговых центрах этот VCD-плеер прятали от дистрибьюторов. Прибыль этого VCD плеера Фэн Хуа может быть выше, чем у бренда Wind and Rain.
 
 Этих людей все еще можно считать умелыми. Они должны работать в компании Wind and Rain Electronics.
 
 Заметки переводчика: Давненько я не читал журналы. 
 
 Больше информации о китайских законах об авторском праве в 1990-х годах.
 
 https://escholarship.org/uc/item/8p06h5m1
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1022086
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       "Это ваша фабрика?"
 
 Фэн Юй посмотрел на окрестности. Это была свалка. Срубное здание с внутренним двором, полным мусора. Это шумное место - мастерская?
 
 Если бы это была предыдущая жизнь Фэн Ю, то даже на свалке были бы лучшие условия, чем в этом месте. Похоже, что это здание вот-вот рухнет. Эти люди не боялись, что это здание упадет им на голову?
 
 "У нас нет денег на аренду мастерской". Это место - заброшенный склад фабрики. Мы просто временно используем это место." У Дебао сказал смущенно.
 
 Фэн Ю стал больше интересоваться. Он думал, что у этих людей хотя бы будет мастерская. Но оказалось, что они были так бедны.
 
 "Что вы все делали, как в прошлом?"
 
 "Проигрыватели видеокассет".
 
 "Игроки видеокассет"? Несмотря на то, что продажи видеокассет падали, они не должны были быть такими тяжелыми. Проигрыватели видеокассет все еще приносили прибыль в последние несколько лет. Прибыль была выше, чем у телевидения. Несмотря на то, что общий объем продаж был не таким хорошим, эти люди не должны быть такими уж бедными.
 
 спросил Фэн Ю: "Какова марка ваших видеокассет?"
 
 "Song Shang."
 
 Песня Шан? Черт, этот парень также производил имитационные продукты в прошлом. Сонг Шанг был ведущим брендом видеокассет на рынке.
 
 "Тогда почему ты остановился?" Фэн Ю спросил любопытно.
 
 "Моя фабрика была закрыта властями."
 
 Проклятье. Этот парень все это время притворялся невежественным! Их фабрика была закрыта, и они должны знать, что то, что они сделали, незаконно. Почему он до сих пор спрашивает, какие преступления он только что совершил? Он выглядел честным, но все в нем было фальшивым!
 
 У Фэн Юя были сомнения по поводу вербовки этих людей. Может, у них и есть навыки, но они не следуют правилам. Что, если Цзян Ваньмен и остальные были сбиты с пути этими людьми?!
 
 Фэн Юй чихнул в Ou Debao: "Вы думаете, что использование чужого бренда и технологий будет преследоваться и никто ничего вам не сделает, если вы используете наши технологии?"
 
 "У нас также нет выбора. У нас нет денег, и мы даже не можем оплачивать медицинские счета членов нашей семьи. Если у нас есть деньги, останемся ли мы на этом месте?". У Дебао указал на обветшалую фабрику.
 
 Фэн Юй сделал небольшую паузу: "Хорошо. Попросите всех выйти. Я все прояснил в машине. Если все вы пройдете мой тест, я обеспечу вас работой". Зарплата будет не менее 200 юаней каждый месяц. Позже вам не разрешат ничего говорить!"
 
 В Пекине средняя годовая зарплата была меньше 2000 юаней. Фэн Юй, предлагающий 200 юаней в месяц, считался очень высоким! Конечно, если бы эти люди были 7-го или 8-го класса, то их зарплата была бы выше.
 
 Но, судя по тому, как они выглядят, в прошлом они не должны были быть какой-то высококлассной рабочей силой.
 
 "Старина Яо, попроси их остановиться ненадолго". К ним приходит большой босс!" У Дебао кричал.
 
 Шум прекратился, и 6 человек вышли из здания. Каждый из них был грязным и тощим. Они выглядели недоедающими.
 
 "Старый У, о каком боссе ты говоришь? О боссе Ветра и Дождя или о боссе Аивы?" Один из них спросил с волнением.
 
 Фэн Юй был любопытен, почему эти люди знали, что это босс либо Аивы, либо Ветер и Дождь в гостях?
 
 "Я большой босс. Откуда вы знаете, что моя компания производит VCD плееры?" Фэн Ю спросил того человека.
 
 "Привет. Я Яо Чжинбо. Мы изготовили этот VCD плеер, чтобы встретиться с вами. Вы лидер "Ветра и дождя" или "Аивы"? Лучше позвони своему боссу. Мы хотим поговорить только с боссом."
 
 Чёрт. Он думал, что я всего лишь маленький мальчик в компании! Но этот Яо Цзиньбо был интересен. Он просто хочет поговорить с боссом? Чего он хочет?
 
 "Босс - мой отец, и я управляю компанией от его имени. Ты можешь поговорить со мной." Фэн Ю использовал своего отца как щит.
 
 "Мы открыли способ улучшить компрессию VCD-изображений. Если мы добьёмся успеха, то снимки будут более чёткими и даже лучше, чем Лазерный Диск". Это позволит продуктам вашей компании затмить конкурентов!"
 
 Яо Джинбо остановился. Он ждал, когда Фэн Юй задаст вопросы. Фэн Ю только улыбнулся ему. Я отказался отвечать. Я посмотрю, хочешь ты продолжить или нет.
 
 "О".
 
 Яо Цзиньбо был ошеломлён. О? Что значит "О"? Он думал, что неважно, кто из боссов компании услышит то, что он сказал, он будет взволнован. Это потому, что технология, которую они разработали, позволит продуктам одной компании победить своих конкурентов, и может даже монополизировать рынок. Это была важная технология. Другая сторона должна быть заинтересована.
 
 Этот человек ответил только "О"? Что значит "О"? Он знает, что это отличалось от того, что представлял себе Яо Цзиньбо. Как он может продолжать этот разговор?
 
 "Брат Хуан, брат Су, это люди, которые изготавливали подделки. Они рецидивисты. Арестуйте их!"
 
 Яо Цзиньбо и остальные были шокированы. Остальные смотрели на Яо Цзиньбо. Вы сказали, что если мы изготовим эти вещи и продадим их под маркой Фэн Хуа, то мы вот-вот привлечем босса Ветер и Дождь или Аиву". Тогда мы сможем продать эту технологию ему или даже работать на него.
 
 Но сейчас? Мы страдали несколько месяцев и не заработали ни цента. А теперь нас арестуют!
 
 "Господин полицейский, пожалуйста, подождите.... Сэр, я думаю, вы не слышали, что я сказал раньше. Я сказал, что у нас есть технология, чтобы сделать изображение более четким. Вы должны знать, как важна эта технология для вашей компании". Яо Джинбо сказал с тревогой.
 
 Фэн Юй посмотрел на Яо Цзиньбо: "Это мы изобрели этот VCD-плеер. Вы действительно думаете, что мы не знаем, как повысить качество изображения? У нас есть технологии, которые делают то, что вы только что сказали, и даже будут лучше, чем ваши технологии". Меня не интересует, что вы сказали".
 
 Неужели?
 
 Яо Цзиньбо был в оцепенении. Он придумал этот план и надеется, что сможет привлечь одного из боссов. Но в конце концов, другая сторона не заинтересовалась их технологиями!
 
 "Старина Яо, что нам теперь делать? Это ты придумал эту идею. Скажи что-нибудь!"
 
 "Точно. Старина Яо, мы сказали, что не хотим этого делать. Но ты заставил нас сделать это. Нас только что освободили, а теперь мы возвращаемся в тюрьму?"
 
 Эти люди были арестованы в прошлом году за изготовление фальшивых кассетных магнитофонов Song Shang. Их бросили в тюрьму и выпустили ранее в этом году. В прошлом они были работниками пекинской телевизионной фабрики. Они хотели начать свой собственный бизнес, чтобы заработать немного денег. Даже если они потерпят неудачу, они все равно смогут вернуться на фабрику, чтобы работать.
 
 Но после того, как их арестовали, их уволили с фабрики. Несмотря на то, что все они обладали навыками, даже если они создали мастерскую по ремонту телевизоров, никто не осмеливается дать им починить свой телевизор. Покупатели сказали, что они обязательно заменят части своего телевизора!
 
 Самые умные из этих людей придумали план. Он привел остальных к изучению технологий VCD, думая, что они получат прибыль или будут приглашены на работу на заводы VCD. Но теперь у них нет такого шанса, и, возможно, их снова посадят в тюрьму!
 
 Если бы им снова предъявили обвинения в суде, с ними было бы покончено!
 
 "Сэр, мы можем разработать эту технологию в таких суровых условиях. Это доказало, что мы умеем. Можем ли мы работать на вас за 150 юаней в месяц?"
 
 У Дебао изо всех сил старался подавать ему глазные сигналы. Он не осмеливается сказать ни слова. Этот босс сказал, что если они пройдут его тест, он даст им 200 юаней в месяц, чтобы они работали на него. Теперь вы просите 150 юаней. Если этот босс согласится, все мы потеряем 50 юаней в месяц!
 
 "Вы все готовы работать в других провинциях?" Фэн Юй спросил внезапно.
 
 Эти люди были очень интересны. На самом деле это был заговор, чтобы заманить Фэн Юя встретиться с ними. Фэн Юй также хотел дать этим людям шанс.
 
 "Нет проблем. До тех пор, пока у нас будет достаточно корма для наших семей, мы это сделаем!" Прежде чем Яо Чжинбо смог ответить, остальные закричали.
 
 "Хорошо. Через три дня здесь будет кто-то, кто возьмёт у вас интервью. Если все вы пройдете его собеседование, то я вас использую. Ежемесячная зарплата будет не менее 200 юаней. Зарплата наших инженеров не менее 980 RMB в месяц. Если вы будете работать хорошо, то все вы также сможете получить столько же. Если он скажет, что ваши навыки не должны быть равны, то....".
 
 Когда Фэн Юй повернулся и собирался уходить, он услышал крики Яо Цзиньбо: "Господин, мы обязательно пройдём тест!"
 
 Примечание переводчика: Китайское имя Панасоника - "Сун Ся", а "Ся" означает внизу или внизу. Предыдущий бренд Yao Jinbo назывался 'Song Shang', а 'Shang' по-китайски означает вверх или вниз. Очевидно, что это была имитация.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1023765
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       Через 3 дня Цзян Ваньменг лично привел нескольких своих людей для интервью с этими людьми. Фэн Юй сказал ему, что эти люди талантливы, и результаты интервью показали, что эти люди действительно гениальны. С такими простыми возможностями они добились удивительного прогресса с их VCD технологиями.
 
 Цзян Ваньменг задавался вопросом, о чем думает Фэн Юй, попросив его взять интервью у этих людей? Мог ли Фэн Юй почувствовать, что они потратили много средств, но их прогресс был слишком медленным? Он должен внимательно следить за отделом Ramp;D и лично руководить ими. Он должен использовать наименьшее количество денег, чтобы получить результаты, которые хотел Фэн Юй!
 
 Фэн Ю не знает об этом. Этот эпизод заставил Цзян Ваньменга помочь компании сэкономить много средств на исследованиях. Но Цзян Ваньмэн стал скупым человеком!
 
 Фэн Юй сказал Цзян Ваньмэн, что в прошлом эти люди производили поддельные проигрыватели видеокассет, а их фабрика была закрыта властями. Он попросил Цзяна Ваньмена обратить на них особое внимание и не позволить этим людям вернуться к старым привычкам. Конечно, если эти люди серьезно выполнят свою работу и добьются результатов, их зарплаты могут быть увеличены.
 
 Фэн Юй также проинформировал дистрибьютора Пекина о тех торговых центрах, которые продают игроков VCD Фэн Хуа. Этот пекинский дистрибьютор был в ярости, так как в его районе появились подделки.
 
 Пекинские дистрибьюторы использовали все его связи и подали в суд на эти торговые центры. Эти торговые центры были оштрафованы, и он отдал часть компенсации, которую получил от торговых центров, компании "Тай Хуа Трейдинг". Это было согласно его контракту с Тай Хуа Трейдинг.
 
 Этот инцидент позволил остальным торговым центрам узнать о серьезности продажи контрафактной продукции.
 
 "Мастер Лу, как дела? Можете ли вы помочь поторопить их?"
 
 Мастер Лу сдул кольца дыма: "Я могу помочь поторопить их. Но вы все должны лично обратиться в правительство. Нелегко получить разрешение на деятельность частных компаний. Этот сектор до сих пор не открыт".
 
 Фэн Ю был разочарован. Сюй Аньхуа и остальные успешно разработали пейджеры до Нового года. Во время Лунного Нового Года также были установлены производственные линии.
 
 По праву, производство и продажа должны были начаться. Фэн Юй собирался заставить людей снимать рекламу. Все бумажные работы были готовы, но Фэн Юй понял, что пейджеры - это то же самое, что и мобильные телефоны. Ему нужна была лицензия на доступ к сети! Без этой лицензии ему не разрешалось продавать.
 
 Фэн Юй не знает, как Нинбо сумел получить разрешение в прошлой жизни. Может быть, это было государственное предприятие и имело государственную поддержку. Местное правительство ему не помогало.
 
 Фэн Юй думал, что мастер Лу сможет ему помочь. В конце концов, это всего лишь лицензия на доступ к сети. В лучшем случае, Фэн Ю мог бы просто сделать пожертвования или сделать подарки. Этот пейджер отличался от VCD-плееров. Теперь он был основным продуктом.
 
 В Китае до сих пор не было местных марок пейджеров. Пейджеры на рынке производились китайскими фабриками, заключившими контракт с этими зарубежными компаниями, и некоторые из них были совместными предприятиями. Wave pagers, первый успешно разработанный пейджер с китайскими иероглифами, был в партнерстве с Motorola. Все производимые пейджеры были под маркой Motorola!
 
 "Мастер Лу, этот пейджер разработан и произведен на месте. Разве страна не должна нас поддерживать? Я уверен, что высшие слои общества не хотят, чтобы все использовали пейджеры под иностранными марками".
 
 Мастер Лу посмотрел на Фэн Ю: "Разве вы не используете пейджеры Motorola?".
 
 "Вот почему я хочу производить наши собственные китайские пейджеры. Я обращусь в правительство моей провинции, а Вы поможете мне спросить на Вашей стороне? Если вашей стороне нужны деньги, просто дайте мне знать. Я без колебаний заплачу."
 
 Мастер Лу помахал рукой: "Если вы сможете попросить губернатора провинции Чжэцзян помочь вам, то этот вопрос будет решен не менее чем на 50%". Разве вы не говорили, что встречались с главным архитектором и до сих пор показываете мне свою фотографию с ним? Ты можешь пойти к нему напрямую. Только один телефонный звонок от него, и ты получишь своё одобрение на месте!"
 
 Фэн Ю: "........."
 
 Если я действительно близок к этому старику, это одобрение не займет так много времени.
 
 "Спасибо за помощь. О, как наша машина? Машина, которую вы водите, выпущена ограниченным тиражом. У меня ее даже нет". Фэн Юй постучал в стекло с мастером Лу и сделал глоток. Он обмочил губы только ликером.
 
 "Вау. Эта машина действительно мощная. Никогда бы не подумал, что наши машины местного производства могут быть такими мощными!"
 
 "Конечно. Эта машина построена с использованием самых передовых технологий Songjiang Motors. Стандарты могут быть сравнимы с зарубежными автомобилями. В этом мире есть только два лимитированных автомобиля. Один из них - с правительством провинции Лонгцзян, используется для приема гостей. Другой - ваш. Дизайн экстерьера такой же, как у олимпийских моделей Songjiang и не привлекает внимания. Никто не узнает, что ваш автомобиль стоит более 1 миллиона юаней".
 
 Фэн Юй не хотел давать Мастеру Лу эту машину. Он попросил машиностроительную компанию построить этот автомобиль для себя. Стоимость этого автомобиля составляет около 1 миллиона юаней. Но в день, когда машина была доставлена ему, у Мастера Лу был день рождения. Мастер Лу пригласил Фэн Ю на свой праздник.
 
 На дне рождения Мастера Лу было много официальных представителей второго поколения. Фэн Юй встретил их на вечеринке и знал, что некоторые из них в будущем будут повышены в должности до старших должностных лиц. Были и такие, о которых он раньше не слышал. Все эти люди были его связями. В будущем они могли бы помочь Фэн Юю с его бизнесом.
 
 Фэн Юй напился на вечеринке от пива. Он видел, как другие дарили Мастеру Лу Золотые часы, солнечные очки, новейшую модель мобильных телефонов и т.д. Фэн Юй забыл приготовить подарок на день рождения Мастера Лу. У него в кармане только ключ от машины.
 
 Через некоторое время Фэн Юй отключается!
 
 На следующий день, когда он проснулся, второе поколение тепло приветствовало его. Фэн Ю всё ещё был в оцепенении. Но вскоре он узнал от других, что случилось вчера. Фэн Юй подарил Мастеру Лу машину стоимостью более 1 миллиона юаней!
 
 Фэн Юй видел свой Land Rover припаркованным снаружи. Проклятье! Машина, которую он подарил Мастеру Лу, была концепт-кар Songjiang лимитированного выпуска!
 
 Фэн Ю плакал в своем сердце. Но когда он увидел Мастера Лу, он не попросил его вернуть машину. Это было слишком позорно, и он не смог этого сделать. Это также будет пощечиной господину Лу. Фэн Юй мог только сказать, что машина была специально подготовлена для Мастера Лу!
 
 Сегодня Фэн Юй вспомнил этот инцидент и напомнил Мастеру Лу, что он сделал такой дорогой подарок на день рождения, и как он не смог ему помочь?
 
 Чем раньше пейджеры выйдут на рынок, тем раньше Фэн Юй сможет вернуть свои инвестиции. Восстановленная сумма будет использована для разработки мобильных телефонов!
 
 Более того, сейчас самое подходящее время для пейджеров. Рынок уже сформировался, и если продукт Фэн Юй выйдет на рынок, ему не нужно будет беспокоиться о продажах.
 
 Стоимость этого пейджера Aiwa составила менее 1000 юаней, а пейджеры с китайскими иероглифами на рынке стоили не менее 4000 юаней! Сколько будет стоить прибыль Фэн Юя?
 
 Через 2 года цены на пейджеры снизятся. Если бы Фэн Юй тогда получил лицензию, было бы уже слишком поздно. Золотая эра пейджеров будет пропущена. Все его инвестиции пойдут коту под хвост.
 
 Мастер Лу получил напоминание от Фэн Юя и чувствовал себя обязанным помочь. Он много заработал от Фэн Ю. Сумма, которую он заработал, была больше, чем помощь другим, получившим одобрение правительства, и была более стабильной. Самое главное, сумма, которую он получил от Фэн Юя, не повлияла бы на его карьеру.
 
 Если бы Мастер Лу не помог Фэн Ю, то его бы посчитали неблагодарным! Известно, что в кругу друзей он был верен своим друзьям. Если бы его друзья знали, что он не помог Фэн Ю, его репутация пропала бы!
 
 "Брат Фэн, если ты сможешь уговорить главного чиновника Нингбо помочь, я улажу это за тебя!" Мастер Лу сказал.
 
 "Хорошо. Спасибо. Если тебе понадобится моя помощь в будущем, просто дай мне знать!" Фэн Ю поднял бокал и намочил губы.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1023766
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       Сунь Лицзе получил звонок от Фэн Юя с просьбой пойти в правительство города Нинбо и передать сообщение мэру. Если мэр сможет поговорить с Провинциальным комитетом, то, скорее всего, эта лицензия будет одобрена.
 
 Как только Айва Пейджерс выйдет на рынок, Фэн Юй предоставит городу Нинбо много налогов, и он пообещал, что никогда не выведет эту компанию из города!
 
 Если бы такая компания существовала в их городе, мэр города Нинбо был бы рад. Он также не знал, что для этого пейджера требуется лицензия на доступ к сети.
 
 Несмотря на то, что город Нинбо был провинциального уровня, мэр также был заместителем должностного лица уровня губернатора провинции. Но он не знает никого из министерства телекоммуникаций. Теперь, этот менеджер Фэн уже использовал свои связи, чтобы связаться с вышестоящими и сказал ему, что как только он выступит в комитете, его заявка не будет отклонена.
 
 Как только эта лицензия была одобрена, это было политическим достижением для мэра. Первая в Китае отечественная пейджерная компания будет в Нинбо. Его шансы на повышение будут выше.
 
 Мэр города Нинбо немедленно отложил свою работу и отправился со своим секретарем в Пекин, чтобы посетить соответствующие департаменты. Он должен получить это одобрение!
 
 В Министерстве телекоммуникаций мэр поговорил с ответственным лицом, и процесс прошел гладко.
 
 Плановый комитет только что издал внутреннее распоряжение, в котором говорится, что правительство должно поощрять частные предприятия к развитию телекоммуникационной отрасли. Степень вступления должна быть снижена, чтобы побудить частные компании быть более инновационными и поддержать эту отрасль. Это поможет развитию телекоммуникационной отрасли Китая!
 
 Министерство телекоммуникаций все еще размышляет над тем, как стимулировать частные предприятия к участию в этой отрасли, и кто-то стучится в их двери. Они были очень рады. Если бы они смогли сделать эту компанию успешной, плановый комитет принял бы к сведению их достижения. Все они могли бы даже получить повышение!
 
 Таким образом, это заявление прошло гладко. Все документы были на месте, а процесс утверждения занял всего 3 дня.
 
 Через 3 дня мэр Нингбо получил документы на утверждение. Он не мог поверить своим глазам. Это было слишком просто. Если бы он знал, что это так просто, он бы отправился в эту поездку раньше, и Айва Пейджерс уже будет продана на рынке.
 
 Фэн Юй знал, что Мастер Лу помог ему получить одобрение заявки в течение 3 дней. Он сразу же позвонил Мастеру Лу и поблагодарил его.
 
 Мастер Лу сказал, что он только помогал своему другу, и не нужно было его благодарить. В будущем, если мне понадобится помощь, ты поможешь мне?
 
 Фэн Юй думал в своем сердце. Я обязательно помогу тебе решить твою проблему через два года. Он развил эту дружбу с мастером Лу, когда был еще чиновником низкого ранга. Он не должен позволить Мастеру Лу попасть в неприятности, когда он станет одним из высокопоставленных чиновников.
 
 Лицензия на доступ к сети была одобрена, и Фэн Юй сразу же дал указание заводу начать производство на полную мощность. Он также попросил У Чжигана связаться со всеми дистрибьюторами и приехать в Пекин, чтобы обсудить контракты на пейджеры.
 
 Два года назад пейджеры и мобильные телефоны больше не продавались только на почте. Многие государственные компании и некоторые частные компании начали продавать их. Среди них было много торговых центров. Магазины требуют только разрешения на продажу, и они могут продавать их!
 
 К счастью, теперь все так и было, и Фэн Юй смог бы продавать свои пейджеры повсюду и получать высокую прибыль.
 
 "Менеджер Фэн, прошло много времени, и теперь ты выглядишь красивее." Дистрибьютор улыбнулся и поприветствовал Фэн Ю.
 
 Фэн Ю закатил глаза: "Ты все еще хочешь мне напомнить?"
 
 Хм... у этого дистрибьютора хорошее предвидение. Позже я должен попросить У Чжигана позаботиться о нём. В будущем, дайте ему больше преимуществ во время праздничных промо-акций.
 
 Этот дистрибьютор ничего не сказал и сел на стул. Все дистрибьюторы уже знали характер Фэн Юя.
 
 Остальные дистрибьюторы дулись. Чёрт. Этот старый Чжао снова оказал услугу менеджера по карри!
 
 "Менеджер Фэн, менеджер Ву, какой продукт вы представляете на этот раз?"
 
 "Что? Старый Хуан, ты продаёшь продукцию Тай Хуа Трейдинг, и всё ещё хочешь выбрать? Если ты не хочешь продавать, я могу занять твою провинцию!" "Если ты не хочешь продавать, я могу занять твою провинцию!" Один из дистрибьюторов пошутил.
 
 Эти дистрибьюторы с годами сблизились. Они оставались в контакте друг с другом и часто шутили друг с другом.
 
 "Проваливай! Вы нацелились на мой рынок? Я все еще жду, когда ты уйдешь в отставку и захватишь свою провинцию!" Господин Хуанг отругал его в шутку.
 
 Фэн Юй повернулся к Сунь Лицзе и кивнул. Сунь Лицзие встал рядом с Фэн Ю и прочистил ему горло: "Сегодня я представлю этот продукт всем присутствующим".
 
 "Старый Сунь? Хватит шутить. Поторопись и иди сюда. Позже менеджер Фэн и менеджер Ву разозлятся!" Кто-то закричал.
 
 "Точно. Поторопись и вернись сюда. Хватит выделываться. Менеджер Фэн не такой человек!" Старый Чжао закричал.
 
 Остальные дистрибьюторы закатили глаза на Старого Чжао. Он был тем, кто несёт благосклонность больше всех!
 
 "Всем тихо и слушайте его". Фэн Юй нахмурился и сказал.
 
 Как только Фэн Юй открыл рот, дистрибьюторы немедленно заткнулись и посмотрели на Сунь Лицзе. Этот Сунь Лицзие так близко подошел к менеджеру Фэню?
 
 "Продукт, который мы будем продавать - Айва Пейджерс!"
 
 А?!
 
 Все дистрибьюторы были удивлены. Айва Пейджерс? По названию, они знали, что это продукт Аивы. Но разве Аива не компания "Walkman"? Хотя позже она представила VCD плееры, она полностью отличалась от пейджеров.
 
 Могут ли функции этого пейджера конкурировать с пейджерами из-за рубежа?
 
 "На этот раз это будет то же самое, что и "Супер-фанаты". Все вы будете покупать пейджеры за наличные деньги, мы гарантируем, что все вы будете эксклюзивным дистрибьютором в своей провинции. Вы будете ответственны за свои нисходящие потоки. Оптовая цена этого китайского пейджера Aiwa составляет 2800 юаней. Розничная цена будет установлена в размере 3600 юаней. Прибыль на пейджер составит 800 юаней. Это будет до каждого из вас, чтобы пролить эту прибыль с вашими розничными торговцами. Компания не будет участвовать в этом процессе. Но правила остаются. Колебания розничной цены могут быть только 5%". Сунь Лицзе сказал.
 
 "Старое Сунь, вы тоже согласны с этим условием?"
 
 Сунь Лицзе кивнул: "Да. Я согласен."
 
 "Менеджер Фэн, эта оптовая цена слишком высока. Нам придётся закрепить большую часть нашего капитала. Залог за ваши мотоциклы и автомобили также очень высокий. Мы все еще должны разместить депозит для ваших VCD-плееров, супер-вентиляторов, увлажнителей и т.д.. Наша прибыль будет снижена". Кто-то сказал.
 
 "Пейджеры с китайскими иероглифами на рынке продаются выше 4 000 юаней. Розничная цена нашего продукта ниже и хорошего качества. Он также находится под уважаемым брендом. Эти пейджеры, несомненно, будут хорошо продаваться. Все вы сможете получить прибыль от этого продукта". У Чжиган сказал.
 
 "Менеджер Ву, этот продукт отличается". В прошлом мы продавали эксклюзивные продукты. От увлажнителей до безлопастных вентиляторов, а затем и VCD плееров. Мы продаем эти товары и не имеем других конкурентов. Но этот пейджер отличается. Мы - опоздавшие на этот рынок. Кроме того, репутация Aiwa в Walkman и VCD плеерах. Кто поверит, что Aiwa будет производить пейджеры?"
 
 Фэн Юй помахал рукой, чтобы остановить У Чжигана от споров с этим дистрибьютором. Он улыбнулся и сказал: "Я спрашиваю, хочешь ты продать или нет?"
 
 Этот дистрибьютор затих. Хотя Фэн Юй улыбался, он, видимо, угрожал ему!
 
 Этот пейджер определённо будет прибыльным. Но дистрибьюторы хотели получить большую прибыль. Если они разозлят Фэн Ю, то Фэн Юй может разорвать контракт между ними, выплатить им компенсацию и удалить их из списка дистрибьюторов. Они больше не смогут продавать супер-фаны, VCD-проигрыватели, мотоциклы и т.д. Их потери будут большими!
 
 "Все вы готовы продать этот пейджер? Позвольте мне задать еще один вопрос. Какой из моих продуктов не является прибыльным? Кто из вас понес убытки от продажи моего продукта? Каковы были Ваши чистые активы, когда мы начинали работать вместе, и сколько сейчас Ваших общих активов? Какой из моих продуктов не запускается в маркетинге? Когда реклама Тай Хуа Трейдинг разочаровала Вас? Особенностью продажи этого пейджера является то, что он производится и разрабатывается на месте! Теперь те, кто готов принять мое условие, могут остаться. Те, кто не согласен, могут уйти!"
 
 Все дистрибьюторы остались на своих местах. Подождав 1 минуту, Фэн Юй кивнул и посмотрел на У Чжигана. Ты это видел? Ты должен быть тверд с этими людьми! Бесполезно, если ты с ними вежливо разговариваешь. Если они хотят зарабатывать с нами, они должны нас слушать!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1023767
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       Все дистрибьюторы покорно подписали контракты. Но вскоре они поняли, что Сунь Лиджи не подписал контракт.
 
 "Старый Сунь, ты подписал контракт?" Кто-то спросил.
 
 Все они чувствовали, что контракт Сунь Лиджи может отличаться от их.
 
 "Мне не нужно подписывать контракт с Тай Хуа Трейдинг". Я подпишу его напрямую с "Айва Электроникс"." Сунь Лиджи ответил.
 
 Сунь Лиджи был слишком взволнован. Он вложил всего 100 000 юаней. Эти люди действительно разработали технологию пейджера. После некоторых тестов, качество пейджера, сигнал и т.д. были на одном уровне с последней моделью пейджера от Motorola.
 
 Это означает, что будет огромная прибыль! Несмотря на то, что он взял банковский кредит, чтобы вложить больше денег в создание фабрики, это ничто по сравнению с огромными преимуществами!
 
 Первоначальные инвестиции дали ему 10% акций. Эти 10% акций обеспечат ему около 10 миллионов юаней прибыли в этом году. Ориентировочное количество произведенных пейджеров составило около 300 000 штук. Это произошло также потому, что были некоторые проблемы с производственными линиями фабрики. Если нет, то в этом году будет произведено по крайней мере 1 миллион пейджеров!
 
 Несмотря на то, что все еще существовала значительная разница с прошлогодними продажами Motorola в 1 миллион единиц, Сунь Лиджи считала, что Aiwa Pagers станет лидером рынка в следующем году.
 
 Сунь Лиджи сможет приумножить свои инвестиции в течение 6 месяцев. Он был очень благодарен, что эти люди были из его родного города, Нингбо. Ему повезло, что он очень помог Фэн Ю и получил эту возможность!
 
 В будущем, даже если он закроет свою компанию, он все равно сможет стать мультимиллионером или даже миллиардером с этими акциями! Его решение инвестировать было правильным!
 
 Сунь Лицзе поклялся, что в будущем все задания, данные ему менеджером Фэном, будут иметь приоритет над всеми остальными рабочими местами. Его желание заставить родителей жить с ним воплотится в жизнь в этом году!
 
 Все дистрибьюторы чувствовали, что Старому Солнцу очень повезло. Он был ближе всех к фабрике Пейджер и сначала должен был подписать контракт. Но все они не знали, что Сунь Лицзе был одним из акционеров этой пейджерной компании!
 
 В прошлом все они чувствовали, что Тай Хуа трейдинг подталкивает их к достижению высоких показателей продаж. Но на этот раз все было по-другому. Все дистрибьюторы чувствовали, что поставки были слишком низкими!
 
 Теперь каждый дистрибьютор мог получить только 1000 пейджеров в месяц. Фэн Юй сказал им, что количество пользователей пейджеров в Китае достигнет более 2 миллионов. Но предложение было слишком низким, чтобы удовлетворить этот спрос!
 
 У Фэн Юй тоже нет выбора. Хотя строительство фабрики началось в прошлом году, было трудно найти опытных работников. Кроме того, производственные линии были полуавтоматическими. Она все еще не была настолько развита, как в последующие годы. Также было сложно установить производственную линию. Но Aiwa Electronics взяла банковский кредит на создание второй фабрики. Адрес по-прежнему находился в Нингбо, но он не был расположен в районе Фэн Хуа.
 
 Руководитель района Фен Хуа не был доволен такой договоренностью, но вышестоящие руководители хотели, чтобы второй завод был расположен в другом месте.
 
 Политика правительства Нингбо была очень привлекательной, хорошие дорожные условия и более низкие налоги. У Фэн Юя не было причин открывать фабрику в других провинциях. Но если в будущем в политику будут внесены какие-либо изменения, то Фэн Юй откроет свои новые фабрики в других местах.
 
 Руководители района Фэн Хуа были недовольны тем, что акции этой небольшой компании, которую они продали, успешно развили пейджер. Если бы они знали, что пейджер может быть разработан так быстро, они бы никогда не согласились продать эти акции.
 
 Несмотря на то, что акции были проданы за 500 000 юаней и по сравнению с их вложением в 100 000 юаней, это было в 4 раза больше. Однако, если бы пейджеры были произведены и проданы на рынке, то это принесло бы не менее десятков миллионов прибыли.
 
 Руководителя деревни Daqiao отругали. Вождь, который похвалил его в прошлом, повернулся и возложил всю вину на него. Он чуть не задушил вождя деревни Дакьяо: Вы все идиоты?! Вы продали акции такой потенциальной компании всего за 500 000 юаней?
 
 Но все они могли только смириться со своей судьбой. По крайней мере, эта компания все равно будет платить налоги району. В районе Фэн Хуа также есть фабрика. Если босс этой компании разозлится, он может сместить фабрику и всех рабочих. Убытки будут более значительными.
 
 Сюй Лихуа и остальные спросили Фэн Юя, почему он не создал фабрику побольше? Они считали, что пейджеры являются основной формой телекоммуникационного устройства в мире, и прибыль от них высока. При низкой стоимости рабочей силы их пейджеры могут конкурировать с другими крупными брендами. Они также могут работать с другими странами для разработки продуктов на местных языках. Теперь они могут производить пейджеры на английском языке.
 
 Но Фэн Юй сказал им факт. Кроме Китая, ни одна другая страна мира не признает их патенты. Их технология была слишком похожа на другие компании. В Китае лицензии этих пейджерных компаний также не были приняты. Если бы они экспортировали свои пейджеры, им пришлось бы платить Motorola за использование этой технологии, и никакой прибыли не осталось бы.
 
 Существовали патенты на внешнюю конструкцию пейджера, материалы, особенности, внутренние структуры, детали и т.д. Хотя некоторые из этих патентов прошли период охраны, некоторые из них все еще защищены патентами. Если бы они пропустили заявку на использование одного из этих патентов, на них был бы подан иск, и это повлияло бы на репутацию Айвы.
 
 Фэн Юй решил изменить название компании AIWA на компанию Aiwa (автор использовал AIWA в английских иероглифах и Aiwa в качестве китайских иероглифов). Китайские иероглифы Айвы означают "Love China" и имеют такое же произношение). Фэн Юй сохранит бот-бренды AIWA и Aiwa, и теперь узнаваемость бренда Aiwa растет. Он не может позволить себе никаких инцидентов, чтобы запятнать имидж своего бренда.
 
 Как таковой, этот пейджер Aiwa может продаваться только в Китае. Они должны расти медленно и не спешить.
 
 Фэн Юй также сказал Сюй Лихуа и остальным посмотреть на технологии мобильных телефонов. Это должно было подготовить их к выходу на рынок мобильных телефонов в будущем. Когда они разрабатывают любые новые технологии, даже небольшие улучшения, они должны немедленно подать заявку на патент!
 
 Все было готово, и Фэн Юй позвонил в CCTV, чтобы заменить две рекламы Супер Вентиляторов на рекламу Aiwa Pager. Рекламная кампания начнется на CCTV!
 
 Пейджерный звуковой сигнал дважды и мужчина нажимает кнопку на пейджере. На ЖК-дисплее появится сообщение: Менеджер Ли, пожалуйста, перезвоните немедленно. Номер: 345678.
 
 Затем был закрыт логотип Aiwa, и одновременно прозвучала озвучка слогана. Это был простой слоган: Айва Пейджеры, пейджеры Китая!
 
 Не было одобрения знаменитостей, и актер не показывался. Весь ролик показывал только пейджер и руку человека. Но в этой рекламе было и большое имя. Фэн Юй пригласил Чжао Чжунсяна выступить с голосом. Его голос был легко узнаваем в Китае!
 
 Фэн Юй заплатил Чжао Чжунсяну всего 100 000 юаней за 5-летний контракт, и ему нужно было только прочитать этот короткий слоган. Чжао Чжунсян также был очень доволен этим контрактом. Он попросил всего 50 000 юаней, но Фэн Юй увеличил его до 100 000 юаней. Фэн Юй был очень доволен! Это было слишком дешево. Он думал, что ему нужно будет потратить не менее 300 000 RMB!
 
 Фэн Юй твердо верил, что эта коммерческая сеть и сети продаж этих дистрибьюторов позволят его пейджеру выйти на рынок в короткие сроки. В конце концов, сейчас в Китае спрос на пейджеры значительно превысил предложение!
 
 Примечание переводчика: Сюй Лихуа, Пу Цзе, Сюй Сигуан и Суй Бо основали Ningbo Bird и разработали первый пейджер в Китае. По ссылке ниже показана временная шкала истории крупнейшего китайского производителя пейджеров, компании Ningbo Bird.
 
 http://www.chinabird.com/en/about/history.asp
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1023768
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       Многие зрители были в замешательстве, когда увидели рекламу. Айва Пейджерс? Аива была компанией, которая делает Walkman? О, они также продают VCD плееры.
 
 Но и Walkman, и VCD плееры были каким-то образом связаны. Они считались продуктами аудиоэлектроники. Но Пейджеры? Пейджер был телекоммуникационным продуктом. Это был совершенно другой сектор!
 
 Но это было то, что предсказывал Фэн Ю. Бренд Aiwa все еще имеет некоторое влияние в Китае. Многие люди в Китае интересовались пейджерами "Аива". Насколько хороши были эти пейджеры?
 
 Поначалу большинство людей ждали и видели. Фэн Юй тоже планировал это. Если это был он, компания, которая делает Walkman вдруг производить пейджеры, он также будет колебаться.
 
 Но Фэн Юй верил, что цена продажи пейджеров Айва сможет привлечь некоторых клиентов. В конце концов, его пейджеры были намного дешевле, чем Motorola. Два других бренда, Panasonic и NEC, не очень хорошо продавались в Китае, потому что это были японские бренды.
 
 Несмотря на то, что бойкот японской продукции закончился в Китае, японские бренды сильно пострадали и понесли большие потери в Китае.
 
 Японское правительство подняло этот вопрос перед китайским правительством, но ответ китайского правительства заключался в том, что они посоветовали потребителям тратить разумно. Они не могут заставить китайцев использовать японские товары. Если бы японские продукты были хорошего качества и дешевые, то почему бы потребителям их не покупать?
 
 Японское правительство подозревает, что это был заговор китайского правительства, чтобы защитить свою промышленность. Это было похоже на Южную Корею. Это было против торгового договора, подписанного между двумя странами.
 
 Но у Японии нет доказательств, чтобы доказать это, и она может только принять это. Они не хотели отказываться от китайского рынка. Это был огромный рынок, и как только этот рынок повзрослеет, он принесет много прибыли японским компаниям. Это было очень важно для Японии, так как их рецессия еще не закончилась. Они отчаянно нуждаются в китайском рынке.
 
 Если они расторгнут торговое соглашение, то США и Европа подпишут все формы договоров с Китаем и выгонят Японию из игры. Их потери будут гораздо выше!
 
 Что они могут сделать сейчас? Ничего. Они больше не могут экспортировать в Китай некачественные товары. Они могут экспортировать в Китай только японские товары второго сорта. Эти уступающие товары могут быть проданы только в другие страны Юго-Восточной Азии.
 
 Но рынок этих стран не был создан, и стоимость продукции, экспортируемой в Китай, возросла. Это привело к снижению прибыли японских компаний. В сочетании со снижением продаж в Китае, многие из этих компаний боролись за то, чтобы остаться на плаву!
 
 Компания Panasonic все еще работала хорошо. Они все еще производили телевизионные и видеокассетные проигрыватели, и с этими продуктами все еще было много прибыли. NEC имеет пейджеры только на китайском рынке. На пейджерном рынке компании Motorola принадлежит около 80% доли рынка, а оставшиеся 20% принадлежат NEC и Panasonic. Но у них все еще есть некоторая прибыль.
 
 Panasonic и NEC не осмеливаются выходить из Китая, как Sony. Будет трудно снова войти на китайский рынок, как только они уйдут. По крайней мере, сейчас они продолжат продвигать свой бренд, и у них все еще есть шанс, когда у них появятся новые продукты.
 
 Но как раз тогда, когда они думали о том, как увеличить свои продажи и прибыль в Китае, появился пейджер Aiwa, который, как они утверждали, был разработан в Китае, и им был нанесен еще один удар!
 
 Розничная цена Aiwa pager была дешевле их продукции на несколько сотен юаней. Также они не понимают, как этот Aiwa пейджер смог за короткое время продаваться по всему Китаю.
 
 Очевидно, что это была частная компания и она пользовалась поддержкой китайского правительства. Как Panasonic и NEC могут конкурировать с ними в Китае?
 
 Теперь во всех почтовых отделениях, торговых центрах и магазинах, специализирующихся на телекоммуникационных продуктах, продавались пейджеры Aiwa!
 
 В одном торговом центре. Мужчина средних лет стоял перед прилавком по продаже пейджеров. Он не мог решить, что покупать.
 
 "Сэр, вы получаете пейджер? Вы предпочитаете пейджеры с китайскими иероглифами или только с цифровыми пейджерами? Если вы ищете пейджер с китайскими иероглифами, я бы порекомендовал вам наши пейджеры Aiwa местного производства. Рекламные ролики показываются на CCTV, и цена также ниже. Денег, которые вы сэкономили, достаточно, чтобы оплатить годовые счета за пейджер"!
 
 "Этот Айвский пейджер хорош?"
 
 "Конечно. Мой брат тоже его купил. Если этот пейджер плохой, попрошу ли я брата купить его?" Сотрудники отдела продаж продолжили.
 
 "Хорошо, дайте мне один из них и помогите мне его активировать."
 
 В течение недели многие люди вспоминали пейджеры Айвы. Не было известно, была ли реклама эффективной или люди узнали ее из-за ее низких цен.
 
 В то же время, Motorola все еще могла поддерживать свои продажи благодаря своему бренду. Но продажи пейджеров с китайскими иероглифами Panasonic и NEC начали снижаться!
 
 По мере того, как все больше людей узнавали о Aiwa Pagers, появлялись похвальные отзывы о дизайне Aiwa Pagers.
 
 Компании, продающие пейджеры, могли сказать, что Aiwa использует свой агрессивный маркетинг и доступные цены, чтобы конкурировать с ними.
 
 Они также хотели снизить свои отпускные цены, но не смогли этого сделать. Во-первых, они были такими же, как Motorola. Им нужно было купить патентные права на китайские иероглифы, и их пейджеры были произведены в Японии. Они должны платить налоги китайскому правительству, чтобы принести свои пейджеры. Моторола была другой. Motorola имела фабрику в Китае, и их стоимость и налоги были намного ниже, чем у японских компаний.
 
 Японские пейджеры не могли позволить себе участвовать в ценовых войнах с Айва Пейджерс. Аива пейджеры использовали низкооплачиваемую рабочую силу, и они пользовались налоговыми субсидиями. Когда их производство увеличится, их стоимость будет снижена еще больше. Если бы они вели ценовые войны с "Айвой", то NEC и Panasonic понесли бы большие потери.
 
 Если бы большие потери можно было обменять на более значительную долю рынка, это было бы нормально. Но проблема заключалась в том, что даже если бы они снизили свои цены, они не смогли бы получить более существенную долю рынка. Моторола все еще была рядом!
 
 Motorola также заметила Aiwa Pagers, но они не волновались. Аива Пейджерс, возможно, агрессивно рекламирует свои пейджеры, но они не могут поставить под угрозу положение Моторолы в Китае.
 
 Не имеет значения, если вы дешевле нас. Наш бренд, Motorola, стоит больше 1000 юаней за пейджер! Если бы они не боялись, что их засудят за монополизацию рынка, Motorola также может использовать стратегию ценовой войны, чтобы убить всех своих конкурентов и захватить весь китайский рынок!
 
 Фэн Юй повесил трубку. Ли Шицян только что сообщил ему данные о продажах. Фэн Юй был недоволен таким результатом. Рынок телекоммуникаций уже был развит, и спрос на него растет с каждым днем. Как получилось, что некоторые пейджеры были проданы за последние 2 недели? Рекламы было недостаточно?
 
 Похоже, что Фэн Юй должен использовать некоторые из своих связей, чтобы получить поддержку государственной политики. Например, заставить все почтовые отделения рекламировать пейджеры "Аива". Таким образом, продажи увеличатся.
 
 Через несколько месяцев будет установлена новая производственная линия, и новый завод будет введен в эксплуатацию. Производство Aiwa Pagers будет расти, и если продажи не улучшатся, как он сможет занять свою долю рынка? Его целью было стать лидером китайского рынка пейджеров! 
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       Дистрибьюторы также обнаружили, что продукция может также плохо продаваться, даже если она достаточно хорошо известна и рекламируется. Именно это их и беспокоило. Пейджеры не были эксклюзивным продуктом, и они были опоздавшими в индустрию.
 
 Сначала дистрибьюторы беспокоились о том, что у них может не хватить товара для удовлетворения спроса. Компания "Тай Хуа Трейдинг" поставляла им слишком мало товаров. Теперь они поняли, что как бы они ни разговаривали с торговыми центрами, они никогда не выиграют Motorola. Они могут конкурировать только с Panasonic и NEC.
 
 Если продажи будут продолжаться в том же духе и через несколько месяцев произойдет увеличение поставок пейджеров, то их непроданные пейджеры будут накапливаться на их складе. Деньги дистрибьюторов будут заперты в этих пейджерах, и у них будут проблемы с денежными потоками.
 
 Из-за автомобильного дилера почти все дистрибьюторы взяли банковские кредиты или задолжали деньги каким-то другим боссам. Если бы эти пейджеры не могли получать прибыль, то их дистрибьюторы не продолжали бы заказывать у них, и им все равно пришлось бы ежемесячно размещать в Tai Hua Trading вклады в размере более 2 миллионов юаней. Их компания будет в опасности!
 
 Фэн Юй приложил много усилий, чтобы построить эти каналы продаж. Может ли он позволить этим каналам сбыта исчезнуть? У Фэн Юя до сих пор есть карточка в рукаве. Если Фэн Юй был козырем, то он был уверен, что продажи будут немедленно возобновлены!
 
 Фэн Юй заверил дистрибьюторов, что если продажи не наберут обороты до конца месяца, то минимальная цель будет снижена.
 
 Дистрибьюторы восстановили доверие к Фэн Ю. Все они знали, что Фэн Ю хорош в продажах. Теперь у них были только временные неприятности, и все они знали, что победили бы Panasonic и NEC, если бы смогли продержаться год.
 
 Единственное, о чем они беспокоились, это то, что они не смогут продержаться один год. Даже если бы у них было 500 000 юаней в месяц непроданных товаров, за 4 месяца это составило бы 2 миллиона юаней. Вся их ликвидная наличность будет израсходована, а их компания окажется в значительном финансовом стрессе!
 
 ……
 
 "Мастер Лу, это можно сделать?"
 
 "Это только угощает кого-то ужином. Что такого сложного? Не волнуйся и жди моего звонка. Если я не смогу пригласить его на свидание сегодня, то это будет завтра!" Мастер Лу ответил уверенно.
 
 Фэн Юй обратился к господину Лу за помощью, чтобы пригласить высокопоставленного чиновника из Министерства Телекоммуникаций. Этот директор отвечал за финансы в Министерстве Телекоммуникаций. Фэн Юй хочет поговорить с ним о вопросах продажи пейджеров "Айва"!
 
 Мастер Лу был очень эффективен. Может быть, это из-за его семейного положения, и этот директор принял его приглашение на ужин.
 
 "Директор Фан, это босс "Айва Электроникс", Фэн Ю. Менеджер Фэн, это тот, с кем вы хотели познакомиться, директор Фэн. Я должен был помочь вам пригласить его сегодня на ужин". Мастер Лу представил обе вечеринки.
 
 "Директор Фэн, для меня честь ужинать с вами."
 
 "Вы босс "Айва Электроникс"? Вы очень молоды и способны. Ваша "Айва Электроникс" хорошо справилась с разработкой пейджерной технологии. Министр похвалил вас." Директор Фэн улыбнулся и ответил.
 
 Директор Фань был очень любопытен, почему Фэн Юй захотел с ним встретиться. Он отвечал за финансы, и если Фэн Юй хочет какую-то политику правительства, он должен искать директора по планированию или директора по правилам. Почему Фэн Юй искал его?
 
 "Директор Фэнь Юй, могу я спросить, какой источник дохода для нашего Министерства Телекоммуникаций? Как ваши дочерние предприятия и достаточно ли у них средств на исследования"? спросил Фэн Ю.
 
 Директор Фань странно посмотрел на Фэн Юя, а затем обратился к Мастеру Лу. Было ли что-то не так с этим руководителем Фэн Ю? Почему он спрашивал о финансах нашего министерства?
 
 Господин Лу с недоумением посмотрел на Фэн Юя. Он также не знает, о чем думал Фэн Ю. Он думал, что Фэн Юй хочет знать Фэн Юя только лично, или хочет воспользоваться связями Фэн Юя. Вопросы Фэн Ю были слишком странными.
 
 "Почему ты спрашиваешь об этом?"
 
 "Директор Фан, вы хотите помочь вашему министерству увеличить доходы?" Фэн Ю спросил с улыбкой. В эту эпоху у правительства не хватало средств, а у всех министерств их не хватало. Фэн Юй смог спровоцировать интерес директора Фэн Юя, предложив решение по увеличению средств их ведомства.
 
 "Увеличить доходы? Как увеличить доходы?" Директор Фэнь Юй был соблазнен. Несмотря на то, что он отвечал за финансы министерства и, похоже, это была хорошая должность, но его работа была непростой. Все департаменты нуждаются в деньгах, но у министерства их не хватает на все департаменты. Ему приходилось выбирать, кому выделять деньги, и было легко обидеть других. Это также было самым трудным для кого-то на его должности, чтобы его повысили. Директор Фан не смог получить повышение по этой причине!
 
 "Директор Фэн должен знать, что наша "Айва Электроникс" продает пейджеры. Мы единственная китайская компания в Китае, которая разрабатывает и производит пейджеры". Кроме того, все акционеры этой компании - китайцы! Наш успех олицетворяет достижения Китая в телекоммуникационном секторе и не позволит этим иностранным предприятиям монополизировать всю прибыль........".
 
 Директор Фэн нахмурился. Почему этот менеджер Фэн постоянно восхвалял себя? Я также знаю, о чём вы говорите и что делать с увеличением доходов министерства?
 
 "Вот почему я надеюсь, что мы сможем сотрудничать вместе и добавить в наши рекламные ролики предложение: "Продукт, рекомендованный Министерством телекоммуникаций". Мы можем заплатить вам. Можно ли это сделать?"
 
 А? Продукт, рекомендованный Министерством Телекоммуникаций? Как это может быть сделано?! О чем думал этот менеджер Фэн? Сколько бы он ни заплатил, этого нельзя допустить! Если бы не господин Лу, директор Фэн встал бы и отругал бы Фэн Ю.
 
 "Управляющий Фэн, служение не позволит вам добавить это предложение в ваши рекламные ролики. Не только я, но даже министр не согласится с вашей просьбой! Мы не будем зарабатывать ваши деньги! Господин Лу, если больше ничего не будет, я уйду. В следующий раз я угощу вас выпивкой". Директор Фан встал и захотел уйти.
 
 "Директор Фан, подождите минутку. Мне ещё нужно вам кое-что сказать. После того, как я закончу, я не буду вас останавливать, если вы все еще хотите уйти". Фэн Ю спокойно сказал.
 
 "Что ещё ты хочешь сказать?" Директор Фэн нахмурился. Меня теперь даже не волнует господин Лу, кого ещё ты можешь вытащить?
 
 "Наше Министерство Телекоммуникаций тесно сотрудничает с почтовыми службами, верно? Тогда не могли бы Вы выпустить памятку с просьбой ко всем почтовым отделениям рекламировать Айва Пейджерс у их прилавков? За каждый пейджер Aiwa, проданный в почтовых отделениях, я заплачу Министерству 10 юаней"!
 
 Всего 10 юаней за пейджер, и этот менеджер Фэн хочет моей поддержки? Но это действительно источник дохода. Хотя директор Фэн отвечал за финансы в Министерстве телекоммуникаций, он также хорошо понимает о пейджерной промышленности.
 
 "Сколько пейджеров может производить ваша фабрика в год?"
 
 Когда директор Фан задал этот вопрос, Фэн Юй знал, что его предложение привлекло внимание директора Фан.
 
 "В этом году наше производство достигнет 300,000 пейджеров". В следующем году мы превысим 3 миллиона! Даже если бы половина этих пейджеров была продана в почтовых отделениях, министерство получило бы около 1,5 миллиона юаней в этом году, а в следующем году - более 15 миллионов!". Фэн Юй сказал с особым акцентом на 15 миллионов.
 
 Глаза директора Фэн Юя расширяются. Производство этой фабрики Aiwa Electronics может быть таким высоким? Если он сможет увеличить доходы министерства на 15 миллионов, то он будет следующим в очереди после того, как вице-министр уйдет в отставку!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1029479

    
  





  Экстраординарный гений Глава 486 - Рекомендации министерств и комиссий Часть 2 из 2


  

    
       "Менеджер Фэн, как вы можете быть уверены, что вы сможете продать все пейджеры, которые вы произвели? Из проведенных нами исследований видно, что Motorola, всемирно известный производитель пейджеров, является лидером рынка в Китае. Их продажи в Китае в прошлом году составили всего около 500 000 единиц. Эта цифра состоит как из китайских иероглифов, так и из числовых пейджеров. Кроме того, на рынке есть и другие компании, такие как Panasonic и NEC. Даже если мы поможем вам в продвижении, вы все равно думаете, что продадите все свои пейджеры?". Директор Фан посмотрел на Фэн Ю и спросил.
 
 "Директор Фэн, нам не нужно писать друг другу. Мы также сами проводили исследования рынка. Мы изучили спрос, рост доходов потребителей и многие другие факторы. Мы уверены, что хотя сейчас существует только около 3 миллионов пользователей пейджеров, в следующем году их будет более 10 миллионов". Через два года будет более 20 миллионов пользователей!".
 
 Директор Фэн поднял брови. Он был в шоке. Этот анализ "Айва Электроникс" был примерно таким же, как и у них. Министерство телекоммуникаций также почувствовало, что спрос на пейджеры будет расти. Они могли определить это по количеству заявок на пейджеры. Эра пейджеров вот-вот начнется!
 
 Министерство телекоммуникаций имело доступ ко всей этой информации и могло анализировать будущую тенденцию. Но как эта "Айва Электроникс" получила такой же результат? Через исследования рынка? Или у них есть другие способы?
 
 Чего не знал директор Фэн Юй, так это того, что Фэн Юй не проводил масштабных маркетинговых исследований. Сунь Лицзие проводил только простые маркетинговые исследования в Чжэцзяне, и результаты были такими же, как и в предыдущей жизни Фэн Юя. Пейджерный бум приближался!
 
 Фэн Юй вспомнил, что до возвращения Гонконга в Китай Китай был пейджерным рынком номер один в мире. Было более 80 миллионов пользователей пейджеров! Потом цифры падали, так как пейджеры медленно заменялись мобильными телефонами!
 
 Настоящий бум пришелся на 1994 и 1995 годы. За эти два года в Китае было более 10 брендов пейджеров, и многие из этих брендов были небольшими компаниями из городов. Эти компании воспользовались субсидиями и льготами, предлагаемыми им местными органами власти, и продали пейджеры по очень низким ценам. Эти два года были самыми прибыльными для этих компаний.
 
 Но в этой жизни эти небольшие фабрики не смогут выжить. Позже в этом году Фэн Юй увеличит свои инвестиции в пейджеры и создаст третью фабрику. Эта фабрика начнет работу в начале следующего года. Общий объем производства составит более 5 миллионов! Но Фэн Юй боялся, что директор Фэн Юй не поверит ему, если скажет правду.
 
 Фэн Юй был уверен, что даже если он откажется от рынка цифровых пейджеров и сконцентрируется на алфавитно-цифровых пейджерах с китайскими иероглифами, его пейджеры все равно не будут соответствовать рыночному спросу.
 
 Мастер Лу также был шокирован. Фэн Юй был готов отказаться от стольких прибылей? Сначала он думал, что 10 юаней за пейджер - это лишь небольшая сумма. Но когда он услышал о производстве Фэн Юй, эта сумма была слишком шокирующей!
 
 Директор Фан беспокоился, что у этого пейджера Аива не будет таких хороших продаж.
 
 "Менеджер Фэн, почему бы нам не изменить ваше предложение на общее количество производимых вами пейджеров, и вы дадите нам определённую сумму на пейджер".
 
 "Директор Фэн, вы беспокоитесь, что наши пейджеры не будут популярны?" Фэн Юй засмеялся и покачал головой. Если бы почтовые отделения были готовы продвигать его пейджеры, вкупе с его устоявшимися каналами сбыта, и они до сих пор не могут контролировать рынок, то с продуктом действительно должны быть проблемы!
 
 "Я не могу это игнорировать".
 
 "Но директор Фэн, наши пейджеры продаются не только в почтовых отделениях. Мы также продаем наши пейджеры в некоторых торговых центрах и в некоторых пейджерных компаниях. Ваш отдел не может помочь нам в этих местах, не так ли? У нас тоже есть свои заботы. Что, если наши пейджеры останутся на полках, а нам все равно придется платить вашему министерству? Если мы будем платить вашему служению в зависимости от количества выпущенных пейджеров, вы также должны согласиться с тем, чтобы мы добавили это предложение в наши рекламные ролики и объявления".
 
 Директор Фэн покачал головой. Как министерство может рекламировать компанию? Эта компания до сих пор не была дочерней компанией министерства!
 
 "Невозможно! Тогда мы согласимся с вашим первоначальным предложением. Но 10 юаней на пейджер - это слишком мало. Думаю, 20 юаней - более подходящий вариант!"
 
 "20 ЮАНЕЙ? Директор Фанат, вам не кажется, что вы слишком жадны? Вообще-то, я могу пойти прямо на почту. Думаю, они будут довольны, даже если я предложу им 5 юаней." Фэн Ю улыбнулся.
 
 Чёрт, если Фэн Юй не хотел наладить хорошие отношения с этим министерством, чтобы подготовиться к выходу на мобильный телефон, то зачем бы он хотел предложить им столько денег?!
 
 "Тогда можешь ли ты гарантировать, что продажи почтовых отделений составят не менее 50%?" спросил директор Фан.
 
 "По данным исследования рынка продаж пейджеров, 60% потребителей купили пейджеры в почтовых отделениях. Также у почтовых отделений есть преимущество. Их филиалы расположены по всему Китаю в каждой провинции! Никакие другие каналы сбыта не сравнимы с сетью почтовых отделений". По этой причине я готов отказаться от части своей прибыли".
 
 Фэн Юй не ошибся. Еще через два года спрос на пейджеры в городах будет удовлетворен. Тем не менее, в этих уездах и районах по-прежнему будут предъявляться требования. Но к тому времени розничные магазины будут почти во всех этих районах и уездах!
 
 По оценкам Фэн Юя, Министерство телекоммуникаций будет получать не более 10 миллионов юаней в год. И хотя продажи пейджеров будут расти, магазинов, продающих пейджеры, будет больше везде. Продажи почтовых отделений упадут.
 
 "Прекрасно. Договорились. Завтра я доложу руководителю и дам ответ!".
 
 Все они продолжили ужин, а после ужина мастер Лу отправил директора Фэна обратно.
 
 На следующий день Фэн Юй получил звонок с просьбой пойти в Министерство Телекоммуникаций. Лидер хочет встретиться с ним.
 
 "Вы менеджер по электронике Аива Фэн? Вы довольно молоды. Я знаю о том, что вы вчера обсуждали с Сяо Фаном, и думаю, что это выполнимо".
 
 Сяо Фан? Хокер? Фэн Юй посмотрел на директора Фэна и чуть не рассмеялся. (У фаната Сяо то же самое произношение, что и у лоточника по-китайски.) Для кого-то, кому за 50, и всё же, для директора, которого можно назвать лоточником, Фэн Юй удивляется, как он себя чувствовал!
 
 Может быть, предложение Фэн Юя было слишком привлекательным для министерства, или же директор Фэн Юй вложил в него много добрых слов. Все переговоры шли гладко. Лидер не усложнил ситуацию для Фэн Юя, и почти все условия этого сотрудничества остались прежними, за исключением продолжительности. Обе стороны имели разные взгляды на длительность этого сотрудничества. Фэн Юй предложил 3 года, а министерство хотело как минимум 10 лет!
 
 10 лет? Через 10 лет пейджеры перестанут существовать! Фэн Юй планировал производить пейджеры только 5 лет. Через 5 лет количество новых пользователей пейджеров резко сократится, а мобильные телефоны заменят пейджеры!
 
 В конце концов, обе стороны сделали один шаг назад и договорились о 6-ти летнем сроке. Несмотря на то, что Фэн Юй был вынужден подписать контракт на 6 лет, он не пожалел о своём решении. Эта сумма была ничтожной, если он смог организовать новый канал сбыта и повысить узнаваемость своего бренда. Более того, его отношения с этим министерством были бы лучше.
 
 Соглашение было простым. Обе стороны будут фиксировать данные о продажах и ежемесячно подсчитывать статистику, а Aiwa Electronics будет платить министерству. Министерство не опасалось, что Фэн Юй расторгнет это соглашение, так как министерство может издать приказ снять с полок пейджеры "Айва" и запретить им работать в этой отрасли!
 
 Фэн Юй не будет самостоятельно подписывать это соглашение. Эта сумма ничто по сравнению с огромной прибылью от этих пейджеров! Более того, если бы произошли какие-либо изменения в телекоммуникационной политике, он узнал бы об этом первым. Министерство даже предоставит "Айва Электроникс" особый режим. Нечего было терять!
 
 С согласием Фэн Юй ушёл с широкой улыбкой на лице. Посмотрим, кто сможет помешать "Айва Пейджерс" стать большим?!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1029480
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       Через день все дистрибьюторы заметили увеличение заказов от почтовых отделений. Их смутило внезапное увеличение. Они разговаривали с торговыми центрами; продавцы телекоммуникационного оборудования и эти места были готовы помочь им в продвижении "Айва Пейджерс". Но почтовые отделения были специальными подразделениями, и дистрибьюторам было нелегко получить их поддержку. Но почему заказы почтовых отделений так внезапно выросли?
 
 Дистрибьюторы получили уведомление от компании "Тай Хуа Трейдинг", в котором сообщалось, что они подписали контракт с вышестоящими лицами и что почтовые отделения будут продвигать пейджеры "Аива". Компания "Тай Хуа Трейдинг" заплатила за этот контракт высокую цену.
 
 Стоимость этого контракта составляла почти 10 млн. юаней в год. Это было больше, чем рекламные сборы на CCTV. Это считалось тяжелой ценой. Но по мере роста продаж, прибыль также увеличивалась. 10 миллионов юаней были ничем по сравнению с прибылью.
 
 Почтовые отделения были самой разветвленной сетью в Китае. После получения заказов от своих вышестоящих лиц, все почтовые отделения начинают толкать Айва Пейджерс. Не только сотрудники почтовых отделений рекомендовали "Айва Пейджерс". Плакаты также размещались вне почтовых отделений.
 
 До этого почтовые отделения рекомендовали пейджеры своим клиентам на основе цен. Чем выше отпускные цены пейджеров, тем выше была их прибыль. Эта прибыль была прибылью почтовых отделений и не имела никакого отношения к Министерству телекоммуникаций. Айва Пейджер" будет отдавать часть своей прибыли Министерству телекоммуникаций.
 
 В служебной записке Министерства телекоммуникаций, адресованной всем почтовым отделениям, было четко указано, что пейджеры "Аива" были разработаны и произведены в Китае. Эти пейджеры были гордостью Китая, и они должны оказать свою полную поддержку.
 
 Это была инструкция Министерства, и как все эти почтовые отделения могли нарушить эту инструкцию? Почтовые отделения были крупнейшими розничными торговцами пейджеров в Китае.
 
 Поэтому все почтовые отделения следовали указаниям вышестоящих лиц и активно продвигали Aiwa Pagers. В конце концов, реклама этого пейджера транслировалась по каналам видеонаблюдения, и многие потребители знали об этом.
 
 Поскольку потребители слышали о бренде Aiwa, почтовым отделениям было легко продвигать эти пейджеры.
 
 С того самого дня все сотрудники почтовых отделений рекомендовали пейджеры Aiwa каждому зашедшему покупателю.
 
 Из-за этого продажи пейджеров "Аива Пейджерс" внезапно резко возросли.
 
 Panasonic и NEC все еще боролись за выживание на китайском рынке пейджеров. Даже без буквенно-цифровых китайских пейджеров у них всё ещё есть цифровые пейджеры. Несмотря на то, что прибыль на цифровых пейджерах была ниже, она была лучше, чем нет. Однако, их цифровые пейджеры также плохо продавались, и вскоре им стало трудно выживать.
 
 Похоже, что их продажи упали за одну ночь. Никто не покупал их пейджеры, независимо от того, были ли это буквенно-цифровые или цифровые пейджеры.
 
 Судя по анализу рынка, количество пользователей пейджеров росло, но почему продажи пейджеров упали?
 
 И Panasonic, и NEC начали исследовать это и обнаружили, что именно Aiwa Pagers забирает их долю рынка! Китайская компания, производящая пейджеры с иероглифами, обошла их одной моделью пейджера!
 
 У Panasonic и NEC было два варианта. Первый - продолжать борьбу, даже когда они несут убытки, и думать о том, как увеличить свои продажи. Другой - уйти с китайского рынка, чтобы остановить свои потери.
 
 Обе компании выбрали две разные стратегии. NEC решила уйти с китайского рынка, а Panasonic решила остаться, так как у них до сих пор есть другие продукты, такие как телевизоры и видеокассеты, и они все еще могут использовать свой бренд для продажи своих пейджеров. Panasonic беспокоилась, что если они уйдут с рынка пейджеров, это отразится и на их других продуктах, и им придется уйти из Китая.
 
 Решение NEC уйти с китайского рынка привлекло внимание компании Motorola. Motorola также обнаружила, что количество пользователей пейджеров росло быстрее, чем в прошлом месяце, но их продажи не увеличились. Продажи пейджеров с китайскими иероглифами даже снизились. Это было выходом за рамки нормы.
 
 Конкурентов на одного конкурента стало меньше, и с учетом репутации, брендинга и доли рынка компании Motorola, большинство новых пользователей пейджеров должны были выбирать свою продукцию. Почему их продажи не увеличивались?
 
 Компания Panasonic также не внедрила никаких новых продуктов, и у них даже не было маркетинговой кампании. Кто забирал всю долю рынка?
 
 В конце концов, Motorola выделила новый бренд пейджеров, Aiwa Pagers, который забирал всю долю рынка. Компания, которая производит пейджеры с китайскими иероглифами. Розничные цены были дешевле, чем их самый дешевый пейджер с китайскими иероглифами на несколько сотен юаней!
 
 Несколько сотен юаней было много для китайцев в эту эпоху. В основном это было тогда, когда пейджеры Motorola обладали такими же характеристиками, как и пейджеры Aiwa Pagers, и не было большой разницы между ними и потребителями. У потребителей не было причин покупать более дорогие пейджеры.
 
 Если бы Motorola не была первой маркой пейджеров, которая вышла на китайский рынок и создала свой бренд, это повлияло бы на их продажи. Но Motorola знала, что у Aiwa Pagers нет высокого уровня производства, и они не беспокоились о том, что Aiwa Pagers повлияет на их долю на рынке.
 
 Фэн Юй слушал отчет У Чжигана. Все дистрибьюторы увеличивали свои заказы, и Фэн Юй кивнул довольным. С каналом продаж почтовых отделений результат был другим. Примерно через неделю были показаны результаты, а через месяц Aiwa Pagers должна стать вторым брендом на пейджерном рынке Китая. Целью Фэн Юя было стать пейджером номер один в Китае к концу следующего года. Он хочет победить Motorola!
 
 Фэн Ю не строил замки в воздухе. В его прошлой жизни многие китайские бренды пейджеров появятся в начале следующего года. Несмотря на то, что эти бренды не очень хорошо продавались, они также занимали половину рынка.
 
 В предыдущей жизни эти неизвестные китайские пейджерные компании отняли у Моторолы половину доли рынка, и в этой жизни Фэн Юй пользовался поддержкой правительства и имел достаточные средства, лучшие маркетинговые кампании и лучшие товары. Не было причин, по которым он не мог победить Моторолу!
 
 Основное внимание Motorola в это время сместилось с пейджеров на телефоны. Лидером на рынке телефонов оставался Эрикссон. Но через несколько лет Motorola займет их позицию и станет лидером в индустрии мобильных телефонов.
 
 Для Motorola было неизбежно потерять свою долю пейджерного рынка, поскольку они сместили акцент с пейджеров. Но Motorola по-прежнему получала высокую прибыль от своих пейджеров, так как их розничные цены были самыми высокими на рынке!
 
 Фэн Юй хотел укрепить позиции Aiwa на китайском рынке телекоммуникаций до того, как Motorola успеет отреагировать. В следующем году Aiwa столкнется с Motorola лоб в лоб!
 
 Что касается этого года, производство Aiwa Pagers было ограничено. Даже если бы спрос был высоким, продаж могло быть только столько. Но это было и хорошо, так как это может избежать внимания Motorola.
 
 Это может быть очень опасно, если Motorola начнет нацеливаться на Aiwa Pagers сейчас. В конце концов, Motorola была всемирно известным телекоммуникационным гигантом, и если Motorola будет принимать меры предосторожности сейчас, то Фэн Юй не знает, все ли его планы увенчаются успехом.
 
 Хотя Фэн Юй был уверен, что его продажи не упадут, другие более мелкие бренды не смогут выжить тогда. Это будет дуополия.
 
 Без выхода на рынок этих небольших брендов, Фэн Юй не был уверен, сможет ли он все еще победить Motorola и утащить Motorola с трона!
 
 Заметки переводчика: Моим первым телефоном был Ericsson 388! Лол. Теперь все вы можете угадать мой возраст. Какая модель и марка вашего первого телефона?
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ericsson
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1029481

    
  





  Экстраординарный гений Глава 488 - Спорт Ми


  

    
       "Лао Си, ты будешь участвовать в весенней спортивной встрече в этом году". Тянь Лэй передал заявку Фэн Ю.
 
 "Весеннее спортивное собрание"? Мне это не интересно, но я могу спонсировать какую-нибудь одежду или оборудование. Как насчёт спортивной одежды Ли Нина?"
 
 Эта Спортивная встреча была спортивным событием. Если бы существовали такие виды спорта, как баскетбол или футбол, Фэн Юй был бы заинтересован в участии. Он не интересовался легкой атлетикой.
 
 "Но у нас не хватает людей. Есть событие, которое нуждается в большом количестве людей". Тиан Лей сказал.
 
 Может ли это быть футбол? Если это футбол, то я приму участие.
 
 Фэн Юй рассмотрел в заявке различные категории мероприятий. Единственным событием, связанным с мячом, которое было указано в анкете, была подача мяча!
 
 Прямо внизу формы Фэн Юй увидел, что даже о Тянь Лэй говорил. Чёрт, это было перетягивание каната. Этот вид спорта действительно нуждается в большом количестве людей! Кто придумал включить этот вид спорта в спортивные соревнования?!
 
 "Ты говоришь о перетягивании каната?"
 
 "Да. 20 мужчин перетягивают канат. Это будет факультет против факультета. Могут быть 5 запасных, и 10 участников должны быть со 2-го и 3-го курсов. 5 будут из первых лет. С вашей физической формой и вы не принимаете участия, кто еще будет принимать участие? Более того, это будет быстрое мероприятие и не требует много тренировок". Большинство студентов университета были тощими.
 
 "Прекрасно. Я буду участвовать. Все это будет бренд Ли Нин".
 
 Фэн Юй позвонил дистрибьютору "Тай Хуа Трейдинг" в Пекине и попросил его помочь приобрести партию спортивной одежды. Это было для каждого студента его факультета, независимо от того, принимали ли они участие в спортивном мероприятии.
 
 Фэн Юй также проинструктировал дистрибьютора о кое-чем другом. Это была спортивная встреча в Пекинском университете и считалась важным событием для школы. Это была возможность рекламировать некоторые из его продуктов.
 
 "Лао Си, мы действительно должны повесить это на наши вершины?" Тянь Лей нахмурился.
 
 "Точно. Что не так? Все наряды были спонсированы компанией, а что плохого в том, чтобы повесить на них рекламу? Те, кто не хочет, не могут взять этот наряд". Фэн Ю думал в глубине души. Я не печатала свои логотипы на одежде, а только просила повесить их на одежду. После спортивной встречи все вы можете снять логотипы и надеть их. Весь комплект одежды не был дешевым. Фэн Юй не верит, что любой студент откажется от этого наряда!
 
 "А как же все эти баннеры?" Тянь Лэй указал на гору баннеров на полу.
 
 "Те, кто не участвует в мероприятиях, также получили спонсорские наряды". Когда они смотрят соревнования, они могут помочь поднять баннеры. Некоторые из них можно повесить на улице. Это все некоторые фазы поощрения".
 
 Тянь Лэй вдруг почувствовал, что не стоит разрешать Фэн Юй участвовать в этой весенней спортивной встрече. Их факультет менеджмента станет центром притяжения.
 
 Этот центр притяжения может быть не очень хорошим для факультета.
 
 Тянь Лэй и некоторые другие сокурсники пошли раздавать спортивный наряд, в то время как Фэн Юй привез некоторых студентов, чтобы повесить баннеры.
 
 "Здесь, лицом к стадиону. Выше, сделай это более заметным. Не этот баннер. Этот баннер должен быть повешен вон там."
 
 Некоторые студенты с другого факультета прошли мимо и увидели баннеры. Эти баннеры были интересны, и им было интересно, кто же придумал эти фразы на баннерах.
 
 Весеннее спортивное собрание, менеджмент будет номером один; Солнце восходит с востока, менеджмент не будет побежден; Если менеджмент участвует, кто еще будет лучшим; Спортивное собрание в Пекинском университете, менеджмент выиграет все это.
 
 Ни одна из этих фаз не имела намека на смирение. Все транспаранты бесстыдно восхваляли факультет Менеджмента. Те люди из факультета менеджмента хотят быть номером один в спортивной встрече? Не говорите о победителе в общем зачете, они могут даже не выиграть ни одного мероприятия!
 
 Студенты также заметили, что внизу каждого баннера будет логотип Wind and Rain, Aiwa Electronics и др. Эти баннеры были не от факультета менеджмента.
 
 Все студенты знали о компаниях на баннерах. Они смотрят свою рекламу по телевизору каждый день. Но какое отношение эти компании имеют к факультету менеджмента?
 
 Но кого волнуют все эти детали. Все остальные факультеты были полны решимости выставить факультет менеджмента в плохом свете. Этот факультет управления был слишком высокомерен со своими баннерами. Они будут шутить на спортивной встрече!
 
 Когда спортсмены с других факультетов вошли на стадион, они были шокированы. А что это за наряд от факультета управления? Все остальные были одеты либо в школьную форму, либо в белый топ. Но все из факультета управления были одеты в один и тот же спортивный наряд с короткими рукавами.
 
 Для студентов было нормальным носить униформу, но почему на спине была приколота белая тряпка и на ней были напечатаны логотипы Wind and Rain и Aiwa Electronics!
 
 Все остальные студенты были одеты в чистые наряды. В крайнем случае, они повесят на него значок партии или школы. Это был первый раз, когда они увидели людей, носящих логотипы компаний на своих нарядах. Это была форма рекламы?
 
 Директор и другие руководители университета на стендах выглядели не очень хорошо. Они знали об этих двух брендах. Семья факультета менеджмента Фэн Ю владеет этими двумя компаниями! Почему эти два бренда появились на "Спортивной встрече"?
 
 Также вокруг стадиона висело много баннеров. Это была реклама в маскировке. Это было похоже на рекламу Кока-Колы на Олимпийских играх. Это была школьная встреча, и почему это похоже на коммерческое мероприятие?
 
 После церемонии открытия все лидеры ушли с черным лицом. Пока они шли, они видели, как факультет менеджмента поднимал еще один баннер!
 
 Весь день факультет менеджмента ни разу не выиграл. Они даже не прошли в финал некоторых мероприятий! Несмотря на то, что это была всего лишь Спортивная встреча Пекинского университета, все студенты были очень конкурентоспособны. Все студенты других факультетов не переставали насмехаться над студентами факультета Менеджмента!
 
 Вы повесили столько баннеров с заносчивыми фазами и выкрикивали столько лозунгов, но даже не выиграли ни одного мероприятия. На вашем факультете не было ни одного из вас, кто был бы лучше остальных в любых играх.
 
 Великий сказал, что тело - это столица революции. У всех вас даже нет столицы, и что еще вы можете сделать? Знаете, что мы пили перед спортивной встречей? Эссенции Черепахи Софтшелла!
 
 Тиан Лей был смущен. В этой спортивной встрече главными игроками были 2 и 3 года. Те, кто в последнем году не будут участвовать. Эти новички были еще новичками, и не многие из них записались на эту спортивную встречу.
 
 "Лао Си, будем ли мы посмешищем школу?" спросил Тянь Лэй. Представитель 3-го класса сделал ему выговор за то, что сделал Фэн Ю.
 
 "Я не уверен насчёт остальных мероприятий, но мы определённо выиграем перетягивание каната!" Фэн Юй ответил спокойно.
 
 "Перетягивание каната? Мы точно выиграем? Многие студенты естественнонаучных факультетов - из футбольной и баскетбольной команд. Мы сможем их выиграть?" Тянь Лэй не мог поверить в то, что сказал Фэн Ю.
 
 "Кроме четвёрки лучших, все остальные матчи проходят в нокауте? Я гарантирую, что мы легко дойдем до полуфинала и выиграем соревнования! Иди сюда. Я расскажу вам свою тактику. Позже в полдень поищите заброшенное место и сообщите остальным". Фэн Юй попросил Тянь Лэя подойти к нему поближе и рассказать о его секретном оружии!
 
 Позднее днём кто-то из факультета менеджмента наконец-то занял третье место. Они так и не заняли первое место ни в одной другой игре. Они все еще были посмешищем для других факультетов. Вскоре началось перетягивание каната.
 
 "Готовы.....................................". Вперед!"
 
 "Поменяй рис...... Поменяй рис....." Младший из общежития закричал в громкоговоритель, подражая голосу Го Да.
 
 Студенты математического факультета с другой стороны чуть не засмеялись, а студенты факультета управления воспользовались возможностью энергично подтянуться к веревке.
 
 "Мы победили!" Все студенты факультета менеджмента болели.
 
 "Это несправедливо. Они нас отвлекают".
 
 "Все вы тоже кричали: "Тяните, тяните, тяните". Вы тоже нас отвлекаете. Есть ли правило, запрещающее нам кричать как зрителям?" Самый молодой спросил.
 
 Судья некоторое время колебался и объявил: "Красная метка пересекла черту. Дирекция победила!"
 
 "Ура........."
 
 Это была их тактика. Выкрикивали всякие смешные приветствия на разных диалектах. Факультет управления выиграл все предварительные соревнования и вышел в полуфинал.
 
 Но начиная с полуфинала, на каждый матч приходилось по 3 раунда. Факультет управления выиграл первый раунд, прокричав "Поменяй рис" с северным акцентом Шэньси. Соперники были недовольны и поклялись, что больше не попадутся на один и тот же трюк.
 
 Но во втором туре факультет управления не кричал "Поменяй рис". Вместо этого они кричали: "Соберите куриные перья".
 
 Они выиграли второй раунд!
 
 Во время финала все остальные команды знали о тактике команды факультета управления. Вся школа была в курсе их тактики. Факультет управления использовал подручные методы, чтобы выйти в финал.
 
 Но финал начался сразу после полуфинала. У команд не было времени на отдых. Несмотря на то, что команда факультета управления была слабой, в полуфинале она сыграла только два тура, в то время как другая сторона сыграла три тура в полуфинале. У них до сих пор болят руки.
 
 На этот раз команда факультета управления не использовала никакой тактики. Они использовали свои силы и выиграли следующие два тура и стали чемпионами!
 
 Команда соперников была недовольна. Если бы Дирекция не использовала свои подручные методы, они бы тоже устали, и окончательные результаты не были бы такими же.
 
 "Теперь все вы должны знать, почему мы повесили эти баннеры? Мы сосредоточились на командном духе! Мы делаем акцент на командной работе. Наша командная работа - номер один!" Некоторые студенты менеджмента закричали.
 
 "Какой смысл пить черепашьи эссенции? Это наша настоящая сила!"
 
 Конечно, было гораздо больше студентов, которые были похожи на Тянь Лея и остальных. Они опустили голову и тихо покинули стадион. Они выиграли перетягивание каната под руку! Хотя Фэн Юй утверждает, что это была стратегия, и рассказал им об этом заранее, им все равно было стыдно.
 
 Больше всего сожалел Тянь Лэй. В будущем он не будет просить Фэн Юя участвовать в таких мероприятиях. Фэн Юй должен быть запрещён к участию в этих мероприятиях!
 
 Записи переводчика: Я погуглил "Поменяй рис" и увидел это на YouTube. Кажется, это была забавная песня начала 90-х годов в Китае. "Поменяй рис" и "Собери куриные перья" должны быть китайскими шутками. Я также не понимаю, что они означают. Я думаю, что я должен быть из их ситкомов или каких-нибудь знаменитых перекрёстных хрусталей.
 
 https://www.youtube.com/watch?v=Vkevr7ve0vAamp;gl=SGamp;hl=en-GB
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1029482

    
  





  Экстраординарный гений Глава 489 - Перерасход медицинских препаратов на марке


  

    
       "Фэн Ю", это твой бизнес-план? Вы думаете, что продажи медицинских препаратов поднимутся только за счет одной только рекламы?" Чжан Руйцян бросил стопку документов на стол и посмотрел на Фэн Ю. "Вы со мной не согласны? Несмотря на то, что это можно классифицировать как лекарства, все они не прописанные. Вам не нужен рецепт врача, чтобы купить эти препараты в аптеках". Какова цель приема этих лекарств? Чтобы дополнить потребление цинка, кальция и увеличить количество эритроцитов. Слово "добавка"!
 
 "Но это все лекарства, и почему ваши розничные цены так высоки? Вы пытаетесь обмануть других, чтобы они подумали, что это препараты, дополняющие здоровье, и купили их". Чжан Руйцян ругал.
 
 "Высокие цены? Хотя эти продукты могут дать нам много прибыли, наша прибыль не может сравниться с теми медицинскими продуктами, которые есть на рынке. Я осмелюсь гарантировать, что наши объемы продаж будут огромными, а маржа прибыли будет небольшой". Мы используем этот объем для получения прибыли". Фэн Юй сказал случайно.
 
 Из того, как Lehaha стала настолько популярной, видно, что люди сейчас очень заботятся о здоровье своих детей. Что продавала Лехаха? Это был просто вид жидкой добавки для здоровья, которая улучшает пищеварительную систему детей, создавая лучший аппетит для детей. Это был пункт продажи Лехахи.
 
 Из-за этой жидкой добавки многие иностранные компании обращались к ним за рецептами. Дети, которые не любят нормального питания, встречаются не только в Китае. Это происходило в странах по всему миру. Конечно, это не относится к некоторым частям Африки. Там детям даже не хватает еды.
 
 Когда дети плохо питаются, родители будут беспокоиться об их росте. Их единственным решением было купить детям какие-нибудь биологически активные добавки к пище, чтобы попытаться решить эту проблему.
 
 Организму нужны витамины, цинк, кальций и др. С биологически активными добавками Фэн Юй все это будет покрыто. Это наука. Дефицит цинка - одна из причин расстройств пищевого поведения.
 
 Фэн Юй был готов включить это в свои рекламные ролики. С его рекламой, он верит, что продажи будут неплохими.
 
 "Только с этими объявлениями и вашей командой по продажам? С бывшими руководителями фармацевтических фабрик?" Чжан Руйцян не смог принять бизнес-план Фэн Юя. Когда Фэн Юй пообещал, что в течение года создаст огромную прибыль, Чжан Руйцян подумал, что он воспользуется существующей сетью продаж "Тай Хуа Трейдинг", а не создаст команду по продажам.
 
 Кроме того, что это была за команда по продажам? Это все были бывшие руководители фармацевтических заводов. Они не делали многого за эти годы. Они хотели только лениться и пользоваться льготами, предоставляемыми правительством. Чжан Руйцян устал с ними сталкиваться.
 
 "Только эти! Я обещаю, что вы будете удивлены результатами!"
 
 1 мая Фэн Юй поменял рекламу на CCTV на продукцию фармацевтического предприятия "Бинг Сити". Он получил мать и сына, чтобы сниматься в рекламе глюконата цинка и глюконата кальция, женщину, чтобы сниматься в рекламе добавки красных кровяных телец и стариков и женщин, чтобы действовать в рекламе таблеток кальция и витаминов.
 
 Эти рекламные ролики передавали послание о широком использовании этих лекарств. В то же время, продвигая Бинг-Сити Фармацевтическое Предприятие как надлежащую фармацевтическую компанию. Это были не какие-то поддельные чудесные лекарства.
 
 Кстати, на рынке появилось еще одно чудесное лекарство для здоровья. Ингредиенты этого продукта утверждали, что использовали экстракты китайских черепах-софтшеллов и некоторые традиционные китайские травы. Действие этого продукта заключалось в повышении умственных способностей, жизненных сил и продолжительности жизни.
 
 Кто одобрил этот продукт? Тренер Ма! Этот чудесный препарат назывался китайской черепашьей эссенцией! Это то, что пили студенты других факультетов перед спортивной встречей!
 
 Фэн Юй также не знал, что китайская эссенция черепахи приобрела рекламные слоты на CCTV. Неудивительно, что тренер Ма появился на CCTV во время аукционов рекламных слотов.
 
 Но этот препарат был чрезвычайно популярен в прошлой жизни Фэн Юя. Это произошло из-за тренера Ма. Тренер Ма утверждал, что все его ученики смогли выиграть столько медалей благодаря этому чудесному лекарству.
 
 Армия семьи Ма выступала почти на всех крупных соревнованиях, таких как Азиатские игры, Олимпиада и т.д., завоевала много медалей и побила многие мировые рекорды Китая. В этом году армия Ma Family была на пике своего развития, и многие тренеры из других стран приехали, чтобы поучиться у тренера Ма.
 
 С тренером Ма в качестве представителя этого продукта, этот продукт улетел с полок.
 
 Независимо от того, были ли они старые или молодые, мужчины или женщины, все они хотели жить дольше. Именно этот пункт продажи позволил этой китайской черепашьей сущности стать чрезвычайно популярной.
 
 Эта китайская эссенция черепахи также купила десятки небольших фабрик в течение месяца, чтобы увеличить их производство. Несмотря на это, они все равно не смогли удовлетворить спрос!
 
 Другой причиной ее популярности было их рекламное сообщение. "Мы не принимаем подарки в этом году, единственный подарок, который мы принимаем, это китайская эссенция черепахи!"
 
 Фэн Юй знал, что ингредиент этой китайской сущности черепахи не из софтшелловых черепах. Он был сертифицирован, что этот продукт был только водой с подсластителем. В будущем в Китае была поговорка: "Черепаха может кормить фабрику!"
 
 Также у этого тренера Ма были свои способы зарабатывать деньги. Он продал лекарственную формулу, изобретенную врачом его команды, компании Le Baishi за 10 миллионов юаней, а также представил новый продукт под названием "Энергия жизни". Было обнаружено, что основными ингредиентами этого продукта были только витамины и аминокислоты.
 
 Стоимость этого "Энергии жизни" составила не более 10 юаней, а какова розничная цена? Более 100 юаней за коробку! Конечно, "Китайская сущность черепахи" была более нелепой. Стоимость была меньше 1 юаня, и она также продавалась по цене более 100 юаней за коробку!
 
 В Le Baishi была сильная команда по продажам и, несмотря на команду по продажам, "Энергия жизни" продавалась не так хорошо, как "Китайская сущность черепахи". Тем не менее, это все еще был второй по величине бестселлер на рынке товаров для здоровья!
 
 Фэн Юй сразу же добавил предложение в конце всех своих рекламных роликов фармацевтического предприятия Бин Сити: "Безопасная медицина, сделанная с совестью".
 
 Эта фраза может сейчас не пригодиться, так как на рынке не так уж и много поддельных лекарств. Или это должно быть так, что на рынке уже было много поддельных лекарств, но власти их не обнаружили? Все потребители не знали.
 
 С рекламой на CCTV фармацевтическое предприятие Бинг-Сити познакомило зрителей по всему Китаю. Но продажи шли не так хорошо, как эти медицинские препараты.
 
 Ваш продукт может дополнить организм только кальцием, цинком и т.д. Другие продукты могут стимулировать потенциал организма и увеличивать жизненную энергию. Мы будем покупать эти лучшие продукты, даже если они стоят дороже. Тоники должны быть дороже!
 
 В ту эпоху у китайцев была поговорка: Дешевые вещи - это нехорошо! Но они не знали, что даже если продукт будет дороже, он может и не быть хорошим!
 
 Фэн Юй действительно презирает тех, кто продает этот тип поддельных товаров для здоровья. Они обманывали своих соотечественников. Если бы они были компетентны, они должны были бы обманывать тех иностранцев в других странах!
 
 Если бы они были способны на это, Фэн Юй все равно хвалил бы их. Но эти недобросовестные купцы этого не делали. Они только использовали китайцев.
 
 Разве вы не рекламировали свою продукцию на видеонаблюдении, в газетах и на радиостанциях? Вы рекламируете чудеса своих фальшивых товаров для здоровья и преувеличиваете преимущества? Тогда я использую тот же метод, чтобы нанести вам смертельный удар! Я дам вам знать, что называется властью людей.
 
 "Это начальник станции Цзя? Я Фэн Ю. Я хотел бы пригласить вас сделать эпизод для меня. Не волнуйтесь. Я уверен, что лидерам и зрителям понравится этот эпизод. 500,000 ЮАНЕЙ? Это слишком дорого. 300,000 ЮАНЕЙ? Хорошо. Договорились!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1029483

    
  





  Экстраординарный гений Глава 490 - Репутация армии семьи Ма


  

    
       "Что? Ты хочешь сказать, что китайская сущность черепахи и энергия жизни - все это подделка?" Суй Цзюньи из "Фэн Ю". Он не мог поверить в то, что услышал. Это была шутка? Эти продукты были одобрены тренером Ма. Как это могут быть поддельные продукты?
 
 Это была новостная программа, созданная той же командой, которая создала... Она фокусируется на новостях и говорит о том, что больше всего волновало людей. Концепция этого шоу была предложена Фэн Ю.
 
 продлилось дольше, чем должно было продлиться в предыдущей жизни Фэн Ю. Но в конце концов, эта программа также была остановлена. Продюсерская группа создала два шоу. Одно из них было названо, а другое - .
 
 Эти две программы были довольно популярны среди зрителей. По сравнению с предыдущей жизнью Фэн Юя, эти две программы появились раньше, чем должно было быть. Но это также было связано с вмешательством Фэн Ю.
 
 Суй Цзюйни был из информационного агентства "Синьхуа" и был в заливе в качестве военного репортера. С начала этого года он работал репортером для обоих, а также был ведущим.
 
 На этот раз репортером, которому была поручена помощь Фэн Юю, был Суй Цзюньи. Фэн Юй произвёл глубокое впечатление на Суй Цзюньи из своей предыдущей жизни, благодаря своему суровому внешнему виду. Однако Фэн Юй не привык к тому, как сейчас выглядит Суй Цзюньи.
 
 "Репортёр Суй", "Энергия жизни" не может считаться фальшивым продуктом здоровья целиком. Но реклама преувеличила эффект этого продукта. С этой точки зрения можно сказать, что это поддельный продукт. Что касается "сущности китайской черепахи", то я могу с уверенностью сказать, что это определенно поддельный оздоровительный продукт. Я отправил этот продукт профессорам Пекинского университета, чтобы они проанализировали его содержимое и подтвердили свои претензии!"
 
 Суй Цзюньи до сих пор не верит Фэн Ю. Энергия жизни" - это медицинская формула армии семьи Ма, а "Сущность китайской черепахи" - это добавка для здоровья, которую принимают все спортсмены армии семьи Ма. Тренер Ма сказал, что именно благодаря этим добавкам, его спортсмены выиграли так много медалей и побили так много рекордов!
 
 "Менеджер Фэн, это правда? Тренер Ма доказал эффективность этих продуктов. Как они могут быть фальшивыми?"
 
 Как репортёр, Суй Джуньи не должен вставать на чью-либо сторону и стремиться раскрыть правду. Но в глубине души он все еще верил тренеру Ма и его семье Ма. Этот менеджер Фэн должен ревновать к другим продуктам, которые продаются лучше, чем его, и прибегать к подручным методам. С самого начала он получал подобные запросы.
 
 "Армия семьи Ма смогла достичь хороших результатов не имела ничего общего с китайской сущностью черепахи! Китайская сущность черепахи - это только вода с подсластителем! Энергия жизни - это только некоторый витаминно-белковый продукт. Розничная цена на эти продукты составляет более 100 юаней, а стоимость менее 10 юаней! Эти продукты не имеют того эффекта, который заявлен в их рекламе!". Фэн Юй сказал твердо.
 
 Фэн Юй получил отчеты о тестировании китайской сущности черепахи. Основными ингредиентами этого продукта были только подсластитель и вода. Другой питательной ценности в этом продукте не было. Вместо этого в продукте были обнаружены некоторые вредные бактерии. Это говорит об отсутствии гигиены в производственном процессе фабрики!
 
 Продукт "Энергия жизни" был еще более нелепым. Это была просто вода, добавленная с некоторыми белками и витаминами. Это был всего лишь обычный напиток. Его еще можно было бы назвать продуктом здоровья, но эффект долголетия, жизненной силы и т.д. - все это чушь собачья!
 
 Суй Цзюйни было трудно принять то, что сказал ему Фэн Юй. Энергия жизни" продавалась только по более высокой цене и преувеличивала притязания на усилия. Но эта китайская сущность черепахи на самом деле была просто водой с подсластителями?
 
 "Менеджер Фэн, вы должны взять на себя ответственность за то, что вы сказали."
 
 "Я знаю". Фэн Ю ответил.
 
 "Это... Я должен доложить вышестоящим. Я скажу им, что вы обнаружили на рынке фальшивые медицинские препараты, и вы не сказали, что этот фальшивый продукт - китайская сущность черепахи, одобренная тренером Ма".
 
 "Есть разница?" спросил Фэн Юй.
 
 "Пожалуйста, подождите немного."
 
 Фэн Юй чувствовал себя беспомощным. Это было влияние Армии Семьи Ма. Никто не осмеливается сообщать новости, которые могли бы повредить их репутации. Это было потому, что армия Ма-Фэмили представляет Китай на мировой арене. Все спортсмены из армии Ma Family завоевали медали и побили рекорды в соревнованиях на средних и длинных дистанциях. Они принесли славу Китаю!
 
 Влияние армии Ма-Фамилии было выше, чем у королевы настольного тенниса Дэн Япина и гимнастического принца Ли Нина. Они были гордостью Китая и принесли славу Китаю!
 
 Суй Цзюньи осмеливается не действовать самостоятельно в вопросах, касающихся Армии Ма-семьи. Любые негативные новости об Армии Ма-Фамилии будут подхвачены иностранными СМИ.
 
 В настоящее время армия Ма-Фемили все еще соревнуется за границей. Некоторое время назад они только выиграли несколько соревнований и стали чемпионами мира. В этом году у них до сих пор много соревнований. Они не могут позволить некоторым негативным новостям повлиять на армию Ma Family. Им все еще нужно выиграть медали для Китая.
 
 Но Фэн Юй знал правду об Армии семьи Ма. Армия Ма Семьи смогла выиграть так много медалей из-за наркотиков! Но эти лекарства не были китайской сущностью черепахи или энергией жизни. Они использовали нелегальные наркотики, улучшающие производительность. Они использовали самые передовые стимуляторы, которые не могут быть обнаружены в настоящее время!
 
 Это было обнаружено во время Сиднейских Игр в 2000 году. Позже некоторые члены Армии семьи Ма рассказали, что тренер Ма заставлял их принимать эти стимуляторы и даже сам вводил эти наркотики спортсменам. Некоторые из спортсменов написали письма, чтобы сообщить об этом.
 
 Конечно, все они не были проверены. Ещё до того, как Фэн Юй вернулся к этой жизни, тренер Ма всё ещё жил хорошо, и ходили слухи, что у него в качестве домашнего животного был тибетский мастиф, стоимость которого составляла 40 миллионов юаней!
 
 Фэн Юй отказался верить в эту новость. Он считал, что все спортсмены провалили допинг-тест, потому что слишком много тренировались и вызвали гормональный дисбаланс. Они завоевали медали благодаря упорному труду, а не обманутым действиям!
 
 Тем не менее, армия семьи Ма находилась на пике своей популярности. Они были даже более популярны, чем гимнастика и настольный теннис, потому что не было мирового рекорда в гимнастике и настольном теннисе.
 
 Кроме того, на встречу с представителем армии Ма-Фамилия была запланирована встреча с высшим должностным лицом Китая. Все эти спортсмены были названы армией Ma Family, и все должны знать, кто будет представителем!
 
 Если в это время кто-то должен был исследовать продукт, одобренный тренером Ма, то, несомненно, его будут останавливать более высокопоставленные лица.
 
 Суй Цзюньи вернулся и сказал Фэн Юй, что они не будут делать этот эпизод. Спонсорская поддержка в 300,000 RMB будет возвращена Фэн Ю.
 
 Фэн Ю разозлился. Даже если армия семьи Ма имела хорошие результаты, она не имела ничего общего с продукцией, одобренной тренером Ма! Продукция имела серьезные проблемы! Фэн Юй хотел разоблачить эти продукты, чтобы показать, что его продукция безопасна и подлинная.
 
 Теперь, система видеонаблюдения отказывается сообщать об этом в своей программе, и это разозлило Фэн Ю. Чем больше вы не позволите мне разоблачить, тем больше я открою! Почему я не могу раскрыть, что тренер Ма продает фальшивые товары для здоровья? Меня не волнует, могут ли мои продукты хорошо продаваться или нет. Эти вредные поддельные продукты должны быть сняты с полок!
 
 Меня не волнует, сделали ли вы это нарочно. Это факт. Ты можешь просто извиниться перед публикой и заявить, что тебя обманули. Но из понимания Фэн Юя тренера Ма в прошлой жизни он знал, что тренер Ма никогда не признает своих злодеяний.
 
 В предыдущей жизни Фэн Юя спортсмены Армии семьи Ма были вынуждены отказаться от участия в Олимпийских играх из-за инцидента с допингом, тренер Ма молчал и отказался сказать ни слова. Если у спортсменов не было проблем, почему их заставили отказаться от участия в соревнованиях? Вы можете попросить провести повторный тест, чтобы доказать свою невиновность!
 
 Фэн Юй хочет поговорить с начальником станции Цзя. Это была правда, и у них не было возможности скрыть это!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1033798

    
  





  Экстраординарный гений Глава 491 - Убедительный заместитель начальника станции Цзя


  

    
       "Фэн Ю", ты понимаешь, что говоришь? Товар, одобренный тренером Ма, является фальшивым продуктом для здоровья?" Начальник станции Цзя спросил в раздраженном тоне. Даже если бы это был начальник станции, он должен доложить об этом вышестоящим лицам, прежде чем они смогут снять этот эпизод.
 
 "Я говорю вам правду! Я не знаю, почему станция готова разоблачить эти поддельные лекарства и медицинские препараты и пыталась скрыть продукты, одобренные тренером Ма. Где беспристрастность ваших новостей?" спросил Фэн Ю.
 
 "Вы знаете, что представляет тренер Ма? Он является лучшим тренером в мире по бегу на средние и длинные дистанции". Шеф Цзя ответил.
 
 "Я не знаю о тренере, и не буду комментировать это. Даже если он и лучший, но какое отношение это имеет к разоблачению этих фальшивых изделий? Только потому, что тренер Ма сказал, что вся его армия семьи Ма выпила китайскую сущность черепахи? Просто потому, что тренер Ма - это тот, кто предоставил формулу Энергии Жизни? Шеф Цзя, у каждого есть свой опыт. Тренер Ма, может быть, и лучший тренер, но если хорошо подумать, сможет ли он действительно разработать формулу этой так называемой Энергии Жизни"?
 
 Фэн Юй не верит, что тренер, не имея большого образования и не зная основ химии и медицины, может изобрести формулу для какого-нибудь чудо-здоровительного продукта из этого мира.
 
 Заместитель шефа Цзя был в растерянности. Он также не верит, что именно тренер Ма изобрел формулу. Но тренер Ма был тем, кто рассказал всем об этом.
 
 Фэн Ю продолжил: "У меня есть доказательства того, что китайская сущность черепахи - фальшивый наркотик". У меня также есть доказательства того, что Энергия Жизни не имеет тех эффектов, которые она утверждает". Вы также можете взять интервью у членов Армии семьи Ма, таких как Ван Цзюнься и других". Я думаю, что вы получите от них настоящий ответ!"
 
 "Что бы Вы ни говорили, они творили чудеса во время прошлогодних Олимпийских игр! Сейчас они соревнуются на Чемпионате мира ИААФ по легкой атлетике. Их нельзя отвлекать в данный момент".
 
 "Ты хочешь скрыть правду из-за этого? Вы терпите видеть, как эти потребители тратят столько денег на покупку фальшивых медицинских препаратов? Я не знаю, о чем вы думаете. Для меня, если я знаю правду и не разоблачу их, мне будет очень неудобно. Я не буду хорошо спать! Шеф Чжиа, не может быть никаких конфликтов. Вы можете связаться с тренером Ма и сказать ему заранее, чтобы он отказался от поддержки, а потом мы разоблачим эти продукты".
 
 Фэн Ю предложил решение, на которое, как он знал, тренер Ма и шеф Цзя не согласятся.
 
 Шеф Цзя покачал головой: "Невозможно!"
 
 Тренер Ма открыто рассказал миру, что его спортсмены выпили китайскую эссенцию черепахи, и именно благодаря этому продукту они смогли так быстро бегать. Энергия жизни" также была его секретным рецептом для обеспечения его спортсменов питательными веществами. Если бы он сейчас бросил свою поддержку, он бы солгал. Это окажет огромное влияние на армию семьи Ма.
 
 "Шеф Цзя, вы все еще помните цель, с которой мы создавали программы и?" спросил Фэн Ю.
 
 Цель? Вождь Цзя не понимает, что пытался сказать Фэн Ю.
 
 "Шеф Цзя, вы помните девиз, написанный на стене офиса продюсерской группы?
 
 Девиз? Справедливость, справедливость, дальновидность. Это были девизы этой программы. Они хотят продюсировать программу текущих событий, которую любят зрители.
 
 "Шеф Цзя, я видел девизы однажды, и мне нравится первое слово. Справедливость. Репортеры должны быть справедливы и беспристрастны по отношению ко всем, с кем они брали интервью. Они должны придерживаться такого же отношения и не могут находиться под влиянием интервьюируемого". Таким образом, интервьюируемые будут честными в ответе журналисту".
 
 Шеф Цзя нахмурился. Он понял, что Фэн Юй пытался ему сказать. Фэн Юй хочет, чтобы он был справедлив и беспристрастен во всех вопросах. Правильно - это правильно, а неправильно - это неправильно. Он не должен ничего скрывать из-за прошлых достижений человека.
 
 Шеф Цзя вдруг вспомнил о цели начала программы. Она заключается в том, чтобы отчитаться по вопросам, которые лидеры упустили из виду.
 
 Высшие руководители могут не знать об этом, и эта программа привлечет их внимание. Однако, возможно, виновные обманули высших.
 
 Реклама была: "Следить за текущими событиями, анализировать новости, смотреть на социальные проблемы". Люди будут судьей!"
 
 Товары для здоровья были самыми актуальными в народе. Если нет, то CCTV не согласится сразу же, когда Фэн Юй упомянул, что хочет спонсировать эпизод о медицинских продуктах. Одной из причин были деньги, а другой - то, что эта тема будет популярна среди зрителей.
 
 Выбор тем для программы был сделан зрителями, и существовал негласный критерий, которым было одобрение вышестоящих.
 
 Шеф Цзя был уверен, что если этот вопрос будет доведен до сведения высших эшелонов, то они займутся этим. Но это отличалось от других тем, которые они делали раньше!
 
 "Шеф Цзя, вам не кажется, что этот вопрос заслуживает освещения? Если этот эпизод выйдет в эфир, люди будут говорить об этом. Мы не можем комментировать или преувеличивать этот вопрос. Мы только докажем, что у этих двух продуктов есть проблемы. Должны ли мы так поступить? Сообщать правду - это наши принципы. Шеф Цзя, некоторые вопросы не нуждаются в одобрении вышестоящих. Это возможность показать, что ваша решительность и способность выносить решения, верно?"
 
 "У нас также есть другое правило. Мы не будем слушать слухи! Вы сказали, что у вас есть доказательства. Покажите их мне!" Шеф Цзя принял решение. Он знал, что если он сообщит об этом вышестоящим, то одобрение не будет одобрено. Он мог бы сделать то, что сказал Фэн Ю. Он возьмёт дело в свои руки и примет решение.
 
 Если правда была действительно так, как утверждает Фэн Юй, то этот эпизод, несомненно, будет хорошо воспринят аудиторией. Будет скандал, и высшие зрители заметят его. Шеф Цзя не был уверен, что все закончится хорошо или плохо, но если он знал правду и не подвергать эти продукты, он не будет хорошо спать по ночам.
 
 Но прежде всего, Фэн Юй должен быть в состоянии предоставить конкретные доказательства, чтобы заставить всех поверить его словам! Влияние этого вопроса будет огромным!
 
 Во-первых, пострадает доверие к системе видеонаблюдения. Китайская Черепаха Сущность и Энергия Жизни разместила рекламу на CCTV. Далее, армия семьи Ма была гордостью Китая, и их репутация будет подорвана! Никто не хотел бы лжецов, даже если бы лжец принес честь стране!
 
 На более серьезной ноте, этот отчет также повлияет на экономический рост Китая. С момента появления товаров медицинского назначения, он должен был стимулировать экономику Китая.
 
 Фэн Юй почувствовал облегчение, когда услышал, что вождь Цзя принимает решение. Не имеет значения, какая часть того, что сказал Фэн Юй, убедила его, пока он согласен снять и выпустить в эфир этот эпизод.
 
 Если бы вождь Цзя не согласился сообщить об этом, Фэн Юй воспользовался бы благосклонностью, которую ему оказали одноклассники из второго поколения его университета. Эти вторые поколения имели влиятельное прошлое, и большинство членов их семьи все еще занимали высокие посты в правительстве. Может быть Фэн Юй попросил бы Мастера Лу для помощи. Он вспомнил что мастер Lu был также сердитой патриотической молодёжи и не должен был быть в состоянии стоять такие люди идущие scot-free.
 
 Feng Yu улыбнулся: "Шеф Цзя, вам нужны доказательства? Нет проблем. Я дам вам доказательства прямо сейчас!"
 
 Записи переводчика: Много прикрытий со стороны китайского правительства. Фальшивые товары в Китае свирепствуют. Если вы погуглите о поддельных продуктах в Китае, то получите интересные и грубые результаты. Даже яйца могут быть фальшивыми. Если бы только эти люди использовали свой творческий потенциал и навыки, то сейчас у нас могли бы быть несколько китайских "Эдисон" и "Тесла".
 
 Вот более подробная информация о тренере Ма и его семье Ма.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ma_Junren
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Wang_Junxia
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1033799

    
  





  Экстраординарный гений Глава 492 - Революционные новости


  

    
       "Профессор Сунь, это репортер, режиссер и ведущая, Суй Цзюньи". Репортер Суй, это пекинский университет, профессор Сунь. Эксперт по биохимии".
 
 "Э.................................... Я не могу считаться экспертом. Я провел только больше исследований, чем другие." Профессор Сун засмеялся и помахал рукой.
 
 Такой тип профессоров не любит деньги. Они идут только за славой! Фэн Юй называет его экспертом в своей области, и он был очень рад.
 
 "Здравствуйте, профессор Сунь. Вы тот человек, который проводил тесты по китайской сущности черепахи? Результаты вышли?"
 
 "Результаты вышли. Какой сущности черепахи? Если вы найдете в этом изделии какие-либо компоненты, связанные с черепахами, я напишу свое имя наоборот! Это просто вода с подсластителем! Эти злые бизнесмены! Это отчет об испытаниях, и он подписан моими помощниками и мной". Профессор Сун был в ярости. Этот продукт продавался по более чем 100 юаней за коробку? Он даже не стоил 1 цент! Питьевая обычную воду было полезнее, чем это!
 
 Суй Джуньи нахмурилась. Эта китайская сущность черепахи была действительно водой с подсластителем, как утверждал Фэн Юй!
 
 "А как насчёт теста на Энергию Жизни?" Суй Цзюньи продолжал спрашивать.
 
 "У этого продукта есть некоторые преимущества для здоровья. Но утверждать, что он увеличит жизненную силу или какую-либо другую пользу, - все это чушь собачья! Нам не нужно говорить о крупномасштабном производстве. Он стоит всего 20 юаней, даже если производится в наших лабораториях. Как можно продавать этот продукт по таким высоким ценам?! Кроме того, эта марка жидкой добавки для здоровья, эта XX эссенция и т.д. - все это не имеет тех преимуществ, на которые они претендуют!". Профессор Сун гневно сказал.
 
 Профессор Сун исследовал глюконат цинка, глюконат кальция, и они продавали только за несколько юаней за небольшую коробку. Если бы это была та же упаковка, что и "Энергия жизни", в розничных магазинах она стоила бы всего около 20 юаней. Как можно продавать эту "Энергию жизни" по таким высоким ценам? Это было обманом. Кроме того, эти несколько жидких добавок на рынке преувеличили свои претензии. Они все обманывали потребителей!
 
 "Менеджер Фэн, профессор Сун, единственный человек, который проводил тесты на этих продуктах?" спросил Суй Джуньи.
 
 "Что вы имеете в виду? Мои ассистенты тоже участвуют. Разве вы не видите их подписей в отчёте? Вы подозреваете, что я сделал фальшивый отчет?" Профессор Сун был в ярости. Этот репортаж Суй сомневался в его профессионализме!
 
 "Успокойте профессора Сунь. Репортер Суй не это имел в виду. Тесты не должны проводиться только в одном учреждении. Репортер Суй, я также привлек Пекинский медицинский университет, Пекинский 4-й общий госпиталь, Госпиталь Народно-освободительной Армии, Военный госпиталь и другие учреждения. Всего 14 учреждений проводят независимые тесты. Все они являются специалистами в этой области. Я приведу вас в каждое из них".
 
 Фэн Юй не был бы настолько глуп, если бы нанял одного человека или один институт для проведения тестов на этих продуктах. Ему нужны конкретные доказательства, чтобы не допустить побега тех бизнесменов, которые стоят за этими продуктами!
 
 В течение 3 дней Репортер Суй взял интервью у более чем десятка экспертов и профессоров. У него была стопка результатов тестов. Это были результаты тестов на 12 медицинских продуктах на рынке. Каждый продукт был протестирован 3 независимыми институтами. 4 из этих продуктов были рекламированы на CCTV. Остальные рекламировались на местных телеканалах, газетах и радиостанциях. Все они преувеличили преимущества!
 
 5 из 12 медицинских продуктов были подтверждены как поддельные, не приносящие пользы для здоровья человека. Несмотря на то, что остальные продукты не считались поддельными, ингредиенты не соответствуют заявленным льготам. Это также противоречит правилам!
 
 Суй Джуньи увидел отчёты и услышал, что сказали эксперты. Он был в шоке! У всех этих продуктов были проблемы. Ни один из них не был безопасен!
 
 Суй Джуньи потратил один день на редактирование записей интервью. Но он обнаружил, что превысил лимит времени. это был всего лишь 18-минутный отрезок. Съёмки, которые он отредактировал, были почти 30 минут!
 
 Суй Джуньи почувствовал, что все отснятые им материалы крайне важны, и их не следует оставлять без внимания. Ему всё равно приходилось тайно посещать родственные компании, чтобы брать интервью у людей. Этот эпизод может занять больше часа!
 
 Неважно. Сначала закончите эпизод, а об остальном поговорим позже!
 
 Суй Цзюньи привел одного из своих коллег на фабрику по производству сущности китайской черепахи для проведения интервью. У него нет времени на посещение других фабрик, а также эти изделия не были так популярны, как эта китайская сущность черепахи!
 
 ……
 
 "Эй, включи телевизор. Сегодня особый эпизод!" Кто-то сказал, что после того, как повесил трубку. Он плохо выглядел.
 
 "Какой особый эпизод? ? Что такого хорошего в этой программе? Твоя очередь бросать плитку. Сан Ван, ты хочешь?" Человек рядом сказал. Они играли в Маджонг.
 
 "Эхэхэ.................... старина Ву, что ты делаешь? Тебе правда надо смотреть телевизор? Мы всё ещё продолжаем эту игру?" Спросил другой игрок маджонга.
 
 "Я не играю. Я хочу смотреть телевизор!" Старый Ву немедленно включил телевизор и настроился на канал видеонаблюдения.
 
 Остальные игроки Маджонга видели отношение Старого Ву и знали, что произошло что-то ужасное. Когда они посмотрели телепередачу, они тоже были шокированы. Почему они снимали репортажи о медицинских препаратах? Все они были акционерами одного из видов медицинских продуктов - вина Геркулеса!
 
 Эти продукты утверждают, что улучшают кровообращение, жизненные силы, воспоминания, увеличивают продолжительность жизни и т.д. Но после наших исследований мы были шокированы результатами. Мы провели выборочный тест на 12 из этих медицинских препаратов на рынке..........." сказал Бай Янсонг. Старина Ву и остальные почувствовали, как их сердца тонут.
 
 Их вино "Геркулес Вайн" было медицинским продуктом, который, как утверждают, обладает повышенным либидо-эффектом.
 
 Сразу же они увидели список продуктов, отправленных на испытания. Их Вино Геркулес было одним из продуктов, которые были протестированы!
 
 Когда Старый Ву и остальные начали этот бизнес, они пытались всеми средствами увеличить продажи, пытаясь догнать другие продукты. Но теперь они жалели. Почему их продажи были так высоки? Если бы их продукт не работал так хорошо, их бы не выбрали для тестирования.
 
 "Результаты были невероятными. После случайного тестирования 12 продуктов на рынке, ни один из них не прошел испытаний! Ни один продукт не соответствовал стандартам! Некоторые из этих продуктов имели проблемы с соотношением ингредиентов, в некоторых из них не хватало ингредиентов. В некоторых из этих продуктов даже не было заявленных ингредиентов! Все эти 12 продуктов принадлежат 12 различным компаниям, и только 8 из них имели разрешения на продажу и производство медицинских продуктов. Остальные 4 компании даже не имеют никакого прошлого опыта производства медицинских препаратов".
 
 "2 из этих 8 предприятий не имеют даже серийных номеров продуктов! Одна компания даже напечатала серийный номер другого продукта питания! Качество продукции для 5 компаний, которые имели все разрешения и согласования, также имели серьезные проблемы. Могу привести несколько примеров....".
 
 Старый Ву и остальные вернулись на свои стулья. Они знали, что им конец! Об этом уже сообщили на камерах видеонаблюдения. Не было никакой возможности сбежать. В то же время, боссы почти всех медицинских препаратов были в панике. Все они думали о том, как избежать наказания!
 
 ……
 
 Бах!
 
 Дверь офиса Ли Цзяю, босса китайской Черепашьей сущности, была открыта. Даже замок был поврежден. Он тут же встал, а его секретарша-женщина села и прибралась к одежде.
 
 "Что случилось? Я уже говорил, что без моих приказов никто не должен входить в мой кабинет. Ты уволен!" Ли Цзяю рычал.
 
 Человек, который ворвался в офис, сказал в спешке: "Директор Ли, случилось что-то плохое......"
 
 Записи переводчика: Бай Янсонг был популярным ведущим на CCTV.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Bai_Yansong
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1033800
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       Ли Цзяю включил телевизор, и в своем сердце он все еще проклинал свою ассистентку. Если бы новости по телевизору не имели ничего общего с его компанией, он бы наверняка уволил этого ассистента! Думаешь, я возвращаюсь в компанию так поздно, чтобы работать сверхурочно?!
 
 "Наш специальный эпизод закончится на этом". Запишите после этого!"
 
 Ли Цзяю посмотрел на часы на стене. Разве программа не началась раньше? Почему сегодня расписание изменилось?
 
 "О чём был специальный эпизод? Что ты хочешь, чтобы я посмотрел?"
 
 "Режиссёр Ли, этот специальный эпизод о вопросах, связанных с товарами для здоровья!" Ассистент ответил.
 
 "Вопросы, связанные с медицинскими продуктами? Что не так с медицинскими продуктами?!" Ли Цзяю встал.
 
 "Режиссёр Ли, скоро начнётся. Вы узнаете, если посмотрите".
 
 ……
 
 "Режиссер Ле, наша энергия жизни представлена в..."
 
 "Правда? Хахаха...... Even lt; Oriental Horizonsgt; репортаж о нашем продукте? Похоже, что наш продукт не может быть непопулярным". Директор Ле засмеялся. "Как они похвалили наш продукт?"
 
 "Директор Ле, они не хвалили наш продукт. Они сообщали о проблемах с нашими ингредиентами! Также они сообщали о нас за фальшивую рекламу. Кто-то из CCTV позвонил и сказал нам, что они прекратят трансляцию наших рекламных роликов и не возместят нам рекламные сборы, как это было заявлено в контракте!".
 
 "Что? Есть проблемы с нашим продуктом и рекламой?". Директор Ле был шокирован.
 
 "Некоторые ингредиенты недостаточны, как было указано на этикетках. Кроме того, в наших объявлениях было сказано: "Раскрытие потенциала жизни, продление срока службы". Это утверждение также не соответствует действительности. Это поддельные объявления. Программа привлекла экспертов для проверки наших утверждений. Наш продукт не имеет такого эффекта. Говорят, что наш продукт - это только витаминная вода с протеинами!"
 
 Директор Ле был опытным бизнесменом. Он сразу же раздал инструкции: "Известите фабрику, чтобы она немедленно прекратила производство "Энергии жизни". Также дайте знать отделу продаж, что мы не будем принимать новые заказы на этот продукт! Наконец, выясните, каких ингредиентов недостаточно, а какая часть производственного процесса пошла не так!".
 
 ……
 
 Все хозяева медицинских препаратов в последний момент пытались спасти свои фабрики и самих себя. Некоторые из них даже взяли деньги компании и ушли в подполье. Они знают, что производили фальшивые медицинские препараты. Высшие начальники наверняка займутся этим, и если они сейчас не сбегут, то потеряют все свое богатство и все равно должны быть посажены в тюрьму!
 
 Среди всех боссов Ли Цзяю был худшим. Среди всех продуктов, его был худшим. В других продуктах все еще есть некоторые витамины или белки. Особенно выделялась китайская сущность черепахи. Этот продукт был только водой, смешанной с некоторыми подсластителями. Есть ли в продукте какое-либо другое содержание? Да. Все виды вредных бактерий, как кишечная палочка!
 
 Фальшивого медицинского продукта было недостаточно, чтобы описать китайскую Черепаховую сущность сейчас!
 
 После и в эфире вся нация была в смятении!
 
 Зрители слышали о почти всех медицинских продуктах, представленных в эпизодах, и многие из них покупали их в качестве подарков родителям, детям и даже самим себе. Те продукты, в которых не хватает ингредиентов, были еще в порядке. Те, кто приобрел 100% поддельных продуктов, были в ярости!
 
 Люди стали звонить своим родственникам, друзьям, коллегам, чтобы они перестали разговаривать об этих продуктах, дополняющих здоровье! Особенно о китайской сущности черепахи и о совершенно поддельных продуктах! Эти продукты не имеют того эффекта, о котором они заявляли в своей рекламе, и все еще содержат много вредных бактерий. Кто-то может заболеть, если возьмет эти медицинские препараты!
 
 ……
 
 "Мам, ты выпила китайскую сущность черепахи, которую я купила для тебя?"
 
 "Что ты просишь меня выпить? Это тоники? Телевизионная станция уже разоблачила это. Это подделка. Ты пытаешься убить меня?" Старушка ругалась.
 
 "Мама, я также не знаю, что это подделка. Ты должна помнить, что отныне не должна пить эти продукты. Завтра я куплю тебе фруктов, и мы поедем в больницу на полное обследование".
 
 "Откуда вы купили эти продукты? Завтра мы пойдем и потребуем вернуть деньги! Возврата недостаточно. Мы должны заставить полицию арестовать их!" Старушка сказала яростно.
 
 "Хорошо, мама. Даже если ты не будешь об этом упоминать, я тоже вернусь, чтобы их искать. Но мы можем сначала поехать в больницу за чеками? Папа пил эти продукты? Не забудь сейчас перестать принимать пищевые добавки. Если вы думаете, что вам нужны биологически активные добавки, мы пойдем в государственную аптеку, чтобы купить эти продукты у известных фармацевтических компаний. Я слышал, что их можно употреблять."
 
 ……
 
 Все люди были полны решимости не дать этим злым бизнесменам уйти в отставку! Кроме того, торгово-развлекательные центры и магазины, которые продавали эти товары, не дадут им легко отделаться!
 
 Телефоны Торгово-Промышленных Бюро и Полицейских участков по всему Китаю звонили круглосуточно. Количество жалоб и сообщений в тот день было больше, чем за один год! Все жалобы и сообщения просили их арестовать людей, которые продавали фальшивые товары медицинского назначения, закрыть те магазины, которые продавали эти товары, и требовать компенсации!
 
 Некоторые из умнейших не только просят вернуть деньги, но и хотят получить компенсацию за потерю доходов и медицинских счетов.
 
 В это время один молодой человек в Пекине читал газету. В газетах была реклама медицинских товаров, в которой говорилось, что она вернет в 10 раз больше денег, если их товары будут найдены поддельными! Его глаза дрожали и думали о том, как заработать деньги. Искал компенсации! Этого человека звали Ван Дахай!
 
 ……
 
 "Немедленно свяжитесь с Ли Цзяю и уведомите всех членов городского исполнительного комитета". Заседание состоится через 15 минут! Кроме того, пригласите на заседание исполняющего обязанности начальника Бюро торговли и промышленности, Департамента полиции и Бюро здравоохранения!". Секретарь партии города, где базировалась китайская сущность черепахи, закричал в телефон. Повесив трубку, он бросился из своего офиса. Он даже не взял с собой свою любимую чашку.
 
 ……
 
 "Завтра утром, нет.... Сегодня вечером, Торгово-Промышленное Бюро, Бюро Здоровья должны убедиться, что все эти медицинские товары снимаются с полок и убедитесь, что никто не продает эти продукты с проблемами! Кроме того, те розничные магазины, которые продавали эти продукты должны быть закрыты и оштрафованы!"
 
 "Секретарь Ли, аптеки также продают эти продукты. Если мы закроем все аптеки, то где гражданские должны покупать свои лекарства". Начальник Бюро Здравоохранения спросил.
 
 "Вы говорите, что все аптеки в этом городе задействованы?" спросил секретарь Ли. Это была большая головная боль. Похоже, что регуляторных проверок было недостаточно.
 
 "Что делает Бюро здравоохранения? Как ты можешь позволять этим поддельным продуктам появляться в аптеках? Это ваша ответственность!" Мэр закричал.
 
 Начальник городского бюро здравоохранения ворчал в его сердце. Перекладывая всю вину на меня? Разве вы не похвалили фабрику "Черепаховая сущность" в прошлом месяце за то, что она принесла городу высокие доходы? Что Ли Цзяю был даже показан в городском телевидении. Более того, это вы сказали мне не делать частых проверок на их фабриках.
 
 "Какие еще решения есть у всех? Скажи это сейчас. Это трудное время для нас, и мы должны работать вместе! Мэр Лю, вы отвечаете за финансы. Сколько денег у города сейчас?" Это был серьезный инцидент. Другие города и провинции были вне их юрисдикции, и они ничего не могли поделать. Но город, возможно, должен будет выплатить компенсацию потребителям своего города! Сначала они должны успокоить массы в своем городе. Если в городе вспыхнут беспорядки, министр тоже попадет в беду.
 
 "У города осталось не так уж много резервов. Почему Ли Цзяю не здесь? Информируйте банк, чтобы заморозить счет его компании. Заморозить банковские счета Ли Цзяю и его ближайших родственников тоже!"
 
 "Секретарь Ли, вам звонит Секретарь Партии Провинции." Его секретарь зашёл в конференц-зал и сказал ему.
 
 "Продолжайте собрание и подумайте об экстренном реагировании!" Секретарь Ли вышел из зала заседаний.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1033801
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       "Старая Цзя, это ты рецензируешь этот специальный эпизод?" Начальник станции серьезно посмотрел на заместителя начальника станции Цзя. "Да. Это я дал разрешение. Какие-то проблемы?" Заместитель начальника участка Цзя ответил.
 
 "Старая Цзя, ты тоже старший по званию. Разве ты не знаешь, каковы последствия разоблачения таких новостей?" Начальник участка постучал в свой стол и спросил.
 
 "Конечно, я знал, что случится. Но я не могу позволить, чтобы люди были обмануты."
 
 "Мне не нужно, чтобы вы мне это говорили. Но разве вы не должны сообщить мне, прежде чем снимать этот эпизод? Была ли необходимость взорвать это дело? Теперь вся нация внимательно следит за этим вопросом. Телефонные линии нашей станции звонят круглосуточно!"
 
 "Ну и что? Это результат, который мы хотели получить для съёмок этого эпизода. Мы должны разоблачить те вопросы, которые высшие руководители упускали из виду, и граждане обеспокоены. Разве это не ядро этих двух программ?" Шеф Цзя не боялся, так как знал, что то, что он сделал, не было ошибкой.
 
 "Старая Цзя, ты не понимаешь, что я пытаюсь тебе сказать? Ты знаешь, что эти новости подхватили иностранные СМИ?"
 
 "По крайней мере, это все равно лучше, чем иностранные СМИ, освещавшие этот инцидент первыми." Шеф Цзя спорил.
 
 Шеф Цзя также не ожидал, что эти новости будут такими сенсационными. Были даже люди, которые звонили на камеру видеонаблюдения, чтобы отругать их. Если бы видеонаблюдение не рекламировало эти продукты, они бы не купили эти поддельные продукты. Но большинство звонков на станцию были для того, чтобы похвалить их программы за то, что они разоблачили эту недобросовестную компанию. Именно этот эпизод стал хитом для зрителей!
 
 "Старина Цзя, скажи мне, кто рассказал тебе об этой новости и кто отправил эти продукты в отдельные учреждения для тестирования?"
 
 "Менеджер Фэн из "Сонгцзян Моторс"."
 
 "Менеджер Songjiang Motors Фэн? Тот менеджер Фэн, которого похвалил главный архитектор?"
 
 Когда начальник станции увидел, что заместитель начальника Цзя кивнул, он был встревожен. Этот Фэн Юй был тем, кого похвалил великий главный архитектор. Он не может свалить всю вину на него!
 
 Несмотря на то, что он был начальником станции видеонаблюдения, его звание было только заместителем директора. Он уже несколько раз получал звонки, чтобы попросить CCTV снять еще один специальный эпизод для подведомственных ему предприятий. Они не должны убивать все эти предприятия. Это отрицательно сказалось на репутации страны.
 
 Те люди, которые звонили начальнику станции, имели с ним хорошие отношения. Некоторые из них были бывшими одноклассниками, некоторые - губернаторами провинций или заместителями губернаторов. Все они занимали более высокие посты, чем начальник станции. Был даже секретарь высокопоставленного чиновника из центрального комитета, который звонил ему, чтобы сделать выговор за то, что он создал проблемы для провинции! Эта провинция была той, за которую чиновник отвечал до своего перевода. В этой же провинции базировалась китайская рота "Черепаховая сущность"!
 
 Если это был один или два звонка, начальник станции все равно мог справиться со стрессом. Но с таким количеством звонящих ему начальников, он сходил с ума!
 
 "Скажите мне, что нам теперь делать?" Начальник станции горько смотрел на заместителя начальника Цзя. Если бы вышестоящие искали козла отпущения, вы бы тоже попали в беду!
 
 "Я думаю....."
 
 Когда заместитель начальника Цзя собирался говорить, в комнату ворвался секретарь начальника станции: "Начальник станции, вице-премьер Чжу на линии".
 
 Вице-премьер Чжу? Даже этот человек звонит? Этот человек был вице-премьером госсовета. Из-за проблем со здоровьем премьера, вице-премьер Чжу был единственным, кто возглавлял госсовет. Он звонил сейчас. Похоже, у начальника станции не было шансов уйти в отставку на нынешнем посту.
 
 "Я - Сяо Хе из камер видеонаблюдения". Какие у вас есть инструкции для меня? Пойти к тебе в офис с тем репортёром и человеком, отвечающим за программу? Да. Я сейчас же пойду".
 
 Начальник станции посмотрел на часы. Было почти 9 вечера. Похоже, вице-премьер Чжу узнал об этом инциденте.
 
 "Старина Цзя, позвони Сяо Суй. Вице-премьер Чжу хочет встретиться с нами. Старина Цзя, мы оба уже такие старые, и мы работали вместе много лет. Если есть какие-то наказания, мы оба должны взять на себя все обязанности. Мы не должны позволить, чтобы Сяо Суй и остальная часть продюсерской бригады были наказаны". Начальник станции чувствовал себя очень подавленным.
 
 "Начальник станции. Позвольте мне взять на себя всю вину. Ты вот-вот уйдешь в отставку. Ты не должен быть наказан в это время." У заместителя начальника Цзя был намек на раскаяние. Он должен уведомить местные власти, чтобы они разобрались с этим делом до того, как он выпустит этот эпизод в эфир.
 
 "Сяо Суй, есть ли какая-нибудь часть этих новостей, ложно сфабрикованная?" Железный кулак спросил Чжу.
 
 "Нет! Это я проводил все интервью. Если в этих новостях есть какие-то фальшивые элементы, я возьму на себя всю ответственность!" Суй Чжуни ответил.
 
 "Я не виню тебя. Ты репортёр, и ты должен сообщать правду. Что правильно, то правильно, а что неправильно, то неправильно. Ты не сделала ничего плохого. Продюсерская группа и камеры видеонаблюдения не сделали ничего плохого".
 
 "Сэр, мы ошибаемся. Мы должны доложить вышестоящим и проинформировать соответствующие провинции, чтобы они разобрались с этим инцидентом, прежде чем выпускать эпизод в эфир". Начальник станции опустил голову и сказал.
 
 "Нет. Это правильный способ разоблачить их. Если вы сообщите им заранее, они найдут способы скрыть этот инцидент". Это хорошая программа. Завтра я отправлюсь на камеру видеонаблюдения, чтобы встретиться с продюсерской командой. Госсовет сделает заявление завтра. Подготовьте 5 минут вечерних новостей для меня".
 
 На следующий день начальник станции и остальные заместители начальников станций утром получили много телефонных звонков. Все пытались воспользоваться своими связями, чтобы заставить камеру видеонаблюдения снять для них специальный эпизод. Они хотят изменить свой имидж. Лидер Национального спортивного комитета Китая также позвонил и попросил отстранить тренера Ма от участия в этом инциденте. Он утверждает, что тренер Ма также был жертвой в этом инциденте.
 
 Поздним вечером, когда все рабочие собирались доложить, они увидели начальника станции и всех остальных руководителей камер видеонаблюдения, стоящих у входа. Через некоторое время рабочие увидели, как вошёл Железный кулак Чжу.
 
 Железный кулак Чжу на некоторое время осмотрел камеру видеонаблюдения и прошел прямо в кабинет и .
 
 Железный кулак" Чжу задал несколько вопросов, а также ответил на некоторые вопросы членов производственной бригады. Начальник станции также предложил ему написать несколько слов поддержки и благодарности команде, но он отказался. Он не любит делать такие вещи. Он считает, что это не очень хорошая практика. Тем не менее, он произнес предложение команде: Мониторинг общественного мнения, голос народа, зеркало правительства, солдаты фронта реформ!
 
 Это предложение стало его утверждением и поддержкой производственной бригады. Когда он произносил эту фразу, она была записана на пленку репортерами. Она будет смонтирована и показана во время вечерних новостей.
 
 В то же время "Железный кулак Чжу" раскрывает реакцию народа на этот инцидент. Все фабрики, производящие эти поддельные медицинские препараты, будут закрыты, а потребителям будут возвращены деньги. Крупные штрафы будут наложены на предприятия, в продукции которых отсутствовали ингредиенты. Все фальшивые рекламы должны быть остановлены, и компании будут взяты на себя!
 
 Железный кулак Чжу также сделал выговор CCTV за то, что они не проверяют продукты при размещении рекламы. Несмотря на то, что доходы от рекламы были необходимы для CCTV, они должны принимать больше мер предосторожности и не допускать этого в будущем!
 
 Во время вечерних новостей зрители увидели, как вице-премьер Госсовета объявил заявление по индустрии медицинских товаров. Он был расстроен тем, что произошло. Отделы, которые должны были обследовать продукцию, будут жестоко наказаны! Соответствующие ведомства также проведут внутренние расследования. Правительства провинций, которые были вовлечены в это дело, также будут наказаны. В то же время, все провинциальные правительства должны проводить проверки и расследования в своих провинциях. На рынке не должно быть поддельных медицинских препаратов или лекарств. Если будут обнаружены какие-либо поддельные медицинские товары или лекарства, то местные органы власти в этом месте будут наказаны!
 
 Когда Железный кулак Чжу сказал это, он был очень тверд и выразил свою решимость положить конец этому инциденту. Его слова также позволили чиновникам местных органов власти дважды подумать, не пытаясь скрыть подобные события.
 
 В конце концов, была реакция со стороны центрального правительства. В то время как все должностные лица провинциальных и городских органов власти занимались ликвидацией последствий этого инцидента, Фэн Юй свистел и ехал на камеру видеонаблюдения. Вождь Цзя заплатил Фэн Юю, связавшись с ним за рекламные места, освобожденные этими фальшивыми объявлениями.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1033802
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       Фэн Юй был рад узнать, что система видеонаблюдения освободила 6 рекламных слотов от этого инцидента. Один из слотов все еще был прайм-тайм слотом. Так как Фэн Юй занял эти слоты в середине года, шеф Цзя предложил ему скидку, если он купит все 6 слотов. Фэн Юй сделал несколько подсчетов и обнаружил, что эти слоты составляли меньше половины того, что было оплачено в начале года. Шеф Цзя также намекнул Фэн Юй, что это может быть близкая система торгов на аукционах рекламных слотов в следующем году, и он позаботится о том, чтобы Фэн Юй смог выиграть больше предложений. Он также может помочь Фэн Юй снять эксклюзивный эпизод о компании, которую он выбрал.
 
 Старый Цзя был хорошим человеком!
 
 В конце концов, для Фэн Ю было достаточно рекламных слотов. Фэн Юй думал о рекламе на радиостанциях из-за недостаточного количества рекламных слотов на CCTV. Теперь ему не нужно было этого делать. После выхода из системы видеонаблюдения Фэн Юй отправился прямо в аэропорт. Камеда Масао приехал в Пекин.
 
 "Босс, спасибо, что приняли меня в аэропорту". Вообще-то, я могу вызвать такси сам, и вам не нужно будет приезжать". Камеда Масао был тронут Фэн Ю.
 
 В Японии была четкая грань между начальником и подчиненными. Только начальство может приказывать подчиненным. Выступать в роли равного? Босс не будет рассматриваться как хороший лидер!
 
 "Достаточно. Хватит кланяться. Вы боитесь, что все не знают, что вы японцы? Быстрее садитесь в машину. У нас еще много дел". Фэн Ю ругался.
 
 По дороге Камеда Масао рассказывал Фэн Ю о текущем состоянии роты "Шестого чувства". Компания делала все хорошо и достигла своих первоначальных целей. Камеда Масао подумывал о включении этой компании в список!
 
 Токио был вторым по величине финансовым центром в мире. Прибыль компании "Шестое чувство" за последние два года увеличилась в несколько раз. Вскоре эта компания может стать крупнейшей в мире компанией по производству секс-игрушек. Не было никакой возможности не получить листинг.
 
 После листинга компания увеличит стоимость акций, а также увеличит налог на дивиденды. Но если бы это было размещение акций, их можно было бы освободить от высоких налогов.
 
 Камеда Масао также хотел дать несколько акций своим коллегам, которые работали с ним с самого начала в качестве одной из форм поощрения. До того, как компания была включена в листинг, сотрудники могут приобрести некоторые акции по более низким ценам. Цены на акции будут значительно ниже рыночного курса. Это можно считать льготами для сотрудников и использовалось многими крупными компаниями.
 
 Камеда Масао говорил об этом по телефону с Фэн Ю. Фэн Юй был не против этой идеи, но он считал, что компания не должна быть допущена к торгам в Японии. Японский фондовый рынок не оправился от рецессии, и даже если бы компания котировалась на бирже в Японии, не было бы большой прибыли. Это произошло потому, что у японцев сейчас нет свободных денежных средств. Как бы выросли цены на акции?
 
 Фэн Юй думал о том, чтобы получить листинг компании в США, чтобы заработать деньги у американцев. Американцы были богаты сейчас, а их фондовый рынок все еще был бычьим. Кроме того, в США не было зарегистрировано ни одной компании по производству секс-игрушек, и это будет хорошо для компании "Шестое чувство".
 
 Все, что нужно было сделать Фэн Юю, это контролировать количество выпущенных акций, и он по-прежнему будет владеть более 50% акций компании. Он по-прежнему будет основным акционером и будет иметь самый большой авторитет в компании.
 
 Но после листинга компании, Фэн Юй больше не будет контрольным акционером. Он больше не будет иметь наибольшего влияния в компании. Тем не менее, держателями значительных пакетов акций компании по-прежнему остаются он и Камеда Масао. Он не беспокоился о потере компании.
 
 Фэн Юй мало что вложил в компанию "Шестое чувство", и в прошлом он инвестировал только ради забавы. Теперь он вернул свои первоначальные инвестиции и все еще получает много прибыли. У компании под руководством Камеды Масао дела шли лучше, чем ожидалось. Если бы компания была включена в листинг, это было бы хорошо и для Фэн Ю.
 
 Фэн Юй смог бы высвободить часть своих денег, чтобы инвестировать в другие компании или взять под свой контроль некоторые компании, которые его интересовали.
 
 В отеле Камеда Масао вытащил стопку документов из своего багажа. Все было написано на китайском языке, и он передал документы Фэн Юю.
 
 Фэн Юй рассматривал только разнообразие продукции, их показатели продаж, доли рынка в разных регионах и прибыль.
 
 "Kameda.... продажи наших секс-кукол теперь номер один в мире?" Глаза Фэн Ю расширяются. Камеда Масао уже проник на западный рынок и теперь занимает там лидирующие позиции. Камеда Масао был действительно выдающимся!
 
 Камеда Масао некоторое время чувствовал гордость, но сразу же сказал это скромным тоном: "Наша компания способна достичь такого результата только благодаря Вашему лидерству. Способность работать на Вас - это самое счастливое, что со мной случилось".
 
 Фэн Юй посмотрел на Камеду Масао. Этот Камеда Масао действительно умеет говорить!
 
 "Не говори так. Ты также способен добиться такого результата". Фэн Ю также пытался быть "скромным".
 
 "Если бы это не было вашим первоначальным вложением, у компании "Шестого чувства" не было бы такого результата". Без вашего руководства, компания не добьется успеха". Без Вашей поддержки и доверия, я не буду там, где я нахожусь сегодня!".
 
 "Хорошо, хорошо, хорошо. Я знаю, я знаю...." Фэн Юй смеялся.
 
 Даже если бы первоначальные инвестиции Фэн Юя не принесли никакой прибыли, он был бы также удовлетворен, потому что Камеда Масао навыки карри благосклонности.
 
 "Расскажите мне о своих мыслях по поводу листинга компании." Фэн Юй похлопал по спине Камеду Масао, чтобы не дать ему продолжить похвалу.
 
 "Наша компания началась в 1990 году, и в первый год не было ничего особенного. В соответствии с вашими требованиями, наш финансовый год отличается от остальных японских компаний. Наш финансовый год заканчивается в декабре, и на сегодняшний день мы имеем положительные показатели прибыли за более чем 2 года. После выхода финансового отчета за третий год мы подадим заявку на листинг на фондовой бирже. Нам должно быть легко получить листинг. Это причина, по которой я хочу начать подготовку сейчас и получить листинг нашей компании на Токийской фондовой бирже".
 
 Фэн Ю покачал головой: "Токийская фондовая биржа - не самое лучшее место для листинга нашей компании". Я думаю, что Нью-Йорк - лучшее место. Экономика Японии все еще находится в состоянии рецессии, и даже если мы получим листинг там, мы не сможем заработать много денег". Самое главное, что в конце листинга будут проигрывать наши собственные сотрудники, купившие долю компании. Получите листинг компании в США. Нынешний американский рынок работает хорошо, и мы, безусловно, получим прибыль в течение короткого времени, как только мы получим листинг там. С прибылью нашей компании за последние несколько лет, наши цены на акции наверняка поднимутся на американском рынке. Это будет намного быстрее, чем в Японии. Что вы думаете?"
 
 "То, что вы говорите, в точности то же самое, что и консультант, которого я нанял. Я не эксперт по финансовому рынку, но, к счастью, вы рядом". Если нет, наша компания потеряет большую часть прибыли!" Камеда Масао сказал.
 
 "Сколько акций вы выпускаете для этого листинга?" спросил Фэн Ю.
 
 "Около 30%. Можем ли мы предложить нашим сотрудникам 2,5% из 30% акций?". Камеда Масао спросил внимательно.
 
 На самом деле, Камеда Масао хотел выпустить больше акций, но он знал, что Фэн Юй никогда не согласится.
 
 "Не имеет значения, предлагаете ли вы сотрудникам чуть больше или меньше акций. Так как вы уже думали об этом, тогда я оставлю это на ваше усмотрение". Какова будет первоначальная цена предложения?"
 
 "10 долларов за акцию. Хорошо ли это?" Камеда Масао ответил после некоторых ментальных расчетов.
 
 "10 долларов за акцию? Исходя из текущего масштаба и потенциала нашей компании, эта цена слишком консервативна. 10 USD за акцию должна быть цена, предложенная нашим сотрудникам. Цена IPO должна быть не менее 20 USD за акцию! Не думайте, что эта сумма завышена. Люди могут рассказать о потенциале заработка нашей компании, и мы не боимся, что никто не купит наши акции. Я гарантирую, что цена наших акций обязательно вырастет после листинга! Это не должно быть проблемой для наших акций, чтобы увеличить от 2 до 4 складок!". Фэн Юй сказал уверенно.
 
 20 долларов за акцию? Не означает ли это, что стоимость компании удвоится после листинга? Сумма после этого увеличится на несколько складок? Это значит, что Камеда Масао станет мультимиллионером? В глазах Камеды Масао появилась надпись на два доллара.
 
 Трансляционные купюры: Прошло много времени с тех пор, как мой финансовый модуль в школе и я забыл почти все об IPO. Кстати, больше всего я ненавидел финансовый модуль, за которым следовала статистика. CAPM, Модель Блэка-Шоулза и т.д. - все это для меня мумбо-юмбо. Но, на удивление, я набрал наибольшее количество баллов по финансам среди всех моих модулей в Uni. Если вам интересно, что такое CAPM, вы можете обратиться к этой ссылке. Вот ссылка на модель Блэка-Шоулза.
 
 Какой предмет вы ненавидели больше всего в школе?
 
 Для получения более подробной информации об IPO, вы можете перейти по ссылке ниже.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Initial_public_offering
 
 Ссылка на CAPM
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Capital_asset_pricing_model
 
 Ссылка на модель Блэк-Шоулз
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Black%E2%80%93Scholes_model Пожалуйста, посетите https://www.novelupdates.cc/Extraordinary-Genius/, чтобы бесплатно прочитать последние главы. 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1150589
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       В прошлой жизни Фэн Юя он был всего лишь биржевым маклером. Хотя раньше он никогда не помогал компании получить листинг, он все равно знал основы и знал больше, чем Камеда Масао. Фэн Юй сказал Камеде Масао, что он должен нанять американскую бухгалтерскую фирму и авторитетную юридическую фирму, даже если ему придется потратить немного больше. Кроме того, IPO должно быть проведено опытным агентством по обслуживанию ценных бумаг. Все это повлияет на акции после листинга компании.
 
 Фэн Юй много говорил, а Камеда Масао записывал. Фэн Юй был доволен тем отношением, которое он демонстрировал.
 
 Это был способный человек. Он был хорош в управлении, знал несколько иностранных языков, крепкий боевой дух и хорошо понимал рынок. Почему он был японцем? Если бы он был китайцем, Фэн Юй создал бы акционерный капитал и консолидировал бы все свои активы в этот акционерный капитал. Этот Камеда Масао был бы идеальным генеральным директором для управления всем своим бизнесом.
 
 Камеда Масао все еще старательно записывал, когда видел, как Фэн Юй качает головой и у него были скорбные глаза. Он был шокирован. Он не знает, что произошло.
 
 Что значит босс, когда смотрит на меня такими глазами? Он был недоволен моим выступлением и чувствовал, что я недостаточно способен? Или он подозревал меня в фальсификации финансового отчета? Думал ли он о том, чтобы вернуть мне предоставленные полномочия?
 
 "Босс"? Сделал ли я что-нибудь плохое, что сделало тебя несчастным?" Камеда Масао осторожно спросил.
 
 Семейный бизнес Камеды Масао наконец оживился под его руководством и не был компанией секс-игрушек номер один в мире. Он даже ввел новый способ управления компанией, и он был гордостью своей семьи. Если бы Фэн Юй вернул себе свой авторитет, это было бы большим ударом для него, и его семья была бы разочарована!
 
 "Нет. Вы сделали очень хорошо и превзошли мои ожидания." Фэн Юй посмотрел на встревоженного Камеду Масао и понял, что он его неправильно понял. "Разве я не говорил вам, что не буду вмешиваться в работу роты "Шестого чувства"? Я оставлю все тебе, пока ты не сделаешь ничего против меня".
 
 "Не волнуйтесь, босс. Я никогда не предам тебя." Камеда Масао поклялся. В японских генах уважение к людям, более способным, чем они. Камеда Масао был полон уважения к Фэн Ю и твердо верил, что без руководства Фэн Ю не будет компании Шестого чувства.
 
 "Прекрасно. Я знаю. О, вы знакомы с японскими телестанциями?" Фэн Ю внезапно спросил.
 
 Камеда Масао моргнул: "Я знаю некоторых людей на Фудзи ТВ. Из-за характера нашей продукции я не знаком с остальными телестанциями".
 
 Почему босс спрашивал о японских телестанциях?
 
 Фэн Ю нахмурился. Не знаком? Хммм... Действительно, продукция компании не подходит для рекламы на ТВ.
 
 "Босс, на самом деле Хейтаро Накадзима больше знаком с телестанциями, чем я." Камеда Масао напомнил Фэн Ю.
 
 В Японии Камеда Масао и Хейтаро Накадзима встречались несколько раз. Они мало разговаривали друг с другом, но оба знали, что работают под руководством одного и того же босса. Поскольку их компании отличались друг от друга, они не могли работать вместе.
 
 Глаза Фэн Юя сияли. Точно. Хейтаро Накадзима должна быть более знакома с телеканалами, так как Аива разместила много рекламы на ТВ и в газетах!
 
 Фэн Ю немедленно спустился вниз и побежал к стойке регистрации отеля: "Можете ли вы позвонить сюда и сделать международные звонки?"
 
 "Да. Могу я узнать, в каком номере вы остановились?"
 
 "Фэн Юй вытащил стопку банкнот в 100 юаней и положил её на прилавок. "Я заплачу наличными."
 
 Фэн Юй достал из кармана маленькую телефонную книжку. Телефон, который носил Фэн Ю, не мог хранить телефонные номера, а Фэн Юй был таким же, как и все остальные. Ему пришлось взять с собой телефонную книжку.
 
 Фэн Юй запомнил только свой дом и телефонный номер Ли На. Он даже не помнит номер Чжан Руйцяна.
 
 "Я Фэн Ю. Соедините Хейтаро Накадзиму". Когда звонок был закончен, Фэн Ю сказал по-японски.
 
 Другая сторона не осмеливается не торопиться. Он видел, что этот звонок был из Китая. Это был таинственный китайский босс компании.
 
 "Босс, вы меня ищете?"
 
 "Вы знакомы с японскими телестанциями?" спросил Фэн Ю.
 
 "Довольно знакомо. Хотя сейчас мы не так агрессивно рекламируем наш Walkman, всякий раз, когда мы запустим новую модель, мы будем проводить с ними маркетинговые кампании. Кроме того, мы также рекламируем наши VCD-плееры с помощью телевизионных станций. Нас можно считать вполне знакомыми со станциями".
 
 "Тогда, если я хочу разместить рекламу лекарств на этих станциях, разрешено ли это?"
 
 "Реклама лекарств? Лекарств по рецепту?"
 
 "Нет. Это лекарства без рецепта. Лекарства для цинка, добавок кальция и увеличения эритроцитов." Фэн Ю объяснил. Китай также не разрешает рекламу рецептурных лекарств.
 
 Цинковая добавка? БАД к кальцию? Что это, черт возьми, такое? Хайтаро Накадзима был сбит с толку. Рынок этих вещей не должен быть значительным.
 
 Рынок для медицины, используемый для лечения общих недугов, как обычный грипп или кашель должен быть более значительным, так как они были использованы обычно. Но эти добавки лекарств не имеют обширного рынка. Почему Фэн Юй хотел рекламировать эти препараты?
 
 "Босс, я не понимаю, о чём вы говорите." Хейтаро Накадзима ответил.
 
 Фэн Ю: "......" У японцев нет понятия "товары для здоровья"?
 
 "Эти лекарства являются одним из видов медицинских препаратов, используемых для пополнения питательных веществ организма."
 
 Хейтаро Накадзима поняла, о чём говорил Фэн Ю. О медицинских продуктах. Но почему эти медицинские препараты были отнесены к категории лекарств?
 
 "Босс, вы хотите рекламировать эти медицинские препараты в каком сегменте потребителей?" Хейтаро Накадзима спросил.
 
 "Какие потребительские сегменты? Все японские."
 
 Все японцы? Хейтаро Накадзима еще больше запутался. Какие товары для здоровья подходят для всех японцев? Разве это не все товары для здоровья? Кальций, добавка цинка? Невозможно, чтобы у всех японцев был дефицит кальция и цинка. Более того, японцы ели много рыбы, а рыбы были высококальциевой пищей.
 
 Хейтаро Накадзима объяснил Фэн Юю о японской диете, и японцы не испытывают недостатка в белках, кальции, железе и т.д.
 
 Фэн Юй сожалел об этом. Японцы не испытывают недостатка во всем этом? Тогда он может продавать только свои витамины и добавки к цинку.
 
 Фэн Юй также узнал, что в Японии существуют подобные продукты, и они не очень хорошо себя чувствуют. Японские потребители будут покупать такие продукты только тогда, когда им посоветуют врачи. Обычно никто не хочет принимать такие добавки.
 
 "Хейтаро Накадзима", хотя японцы не испытывают недостатка в кальции и железе из-за своего рациона питания, я знаю, что японцам наверняка не хватает витаминов и цинка. Я могу сказать это, глядя на японцев. Например, рост среднего японца".
 
 Фэн Юй продолжил объяснять последствия недостатка цинка и некоторых витаминов. Некоторые из вещей, которые он сказал, были правдой, а некоторые были придуманы им. Но в конце концов, Хейтаро Накадзима был убежден!
 
 "Теперь вы понимаете? Всем японцам не хватает цинка! Им нужен продукт, чтобы увеличить потребление цинка. У меня есть отличный и эффективный добавка к цинку".
 
 "Босс, теперь я понимаю. Я помогу вам связаться с телеканалами и купить два рекламных слота. Как только это будет сделано, я свяжусь с вами снова".
 
 "Хорошо."
 
 Повесив трубку, Фэн Юй увидел, как секретарша у стойки регистрации смотрит на него. Неужели я настолько красива и привлекательна?
 
 "Господин, это 30 юаней в минуту, а ваш звонок 11 минут и 6 секунд. Мы округлим его до 12 минут. Вы все еще должны мне 260 юаней".
 
 Чёрт. Фэн Ю быстро вытащил 300 юаней и бросил на прилавок: "Сдачу оставь себе!"
 
 Симпатичная секретарша посмотрела на спину Фэн Ю, когда он уходил. Несмотря на то, что она получила 40 юаней, она всё равно презирала Фэн Ю. Этот человек работал на японцев и не должен быть хорошим человеком. Хм!
 
 Записи переводчика: Станция Фудзи ТВ была открыта в 1957 году.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Fuji_TV Пожалуйста, посетите https://www.novelupdates.cc/Extraordinary-Genius/, чтобы бесплатно прочитать последние главы. 
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  Экстраординарный гений Глава 497 - Злость старой мамы


  

    
       Фэн Юй вернулся в гостиничный номер и продолжил переговоры с Камедой Масао о планах компании на будущее. Камеда Масао был в основном тем, кто проводил все разговоры, отчитываясь перед Фэн Ю. Фэн Юй кивал только потому, что не был знаком с управлением компанией. Он был не так хорош, как Камеда Масао, когда речь заходила об управлении компанией! Камеда Масао хотел использовать Гонконг как ступеньку для выхода на китайский рынок. В первую очередь он хочет ориентироваться на прибрежные регионы и Пекин.
 
 Какое-то время Фэн Юй думал. На улицах уже было много дам в чулках и юбках до колен. Это значит, что китайцы стали более открытыми. Мини-юбки появятся в Китае только после возвращения Гонконга.
 
 Камеда Масао подумывал попросить Фэн Ю помочь. У Фэн Юя была налаженная сеть продаж в Китае, и если он сможет воспользоваться этой сетью, ему будет легче выйти на китайский рынок.
 
 Фэн Юй колебался, но все же дал Камеде Масао контакты дистрибьюторов. Компания "Тай Хуа Трейдинг" пока не будет участвовать в этом бизнесе.
 
 Фэн Юй не хочет в это вмешиваться. От дистрибьюторов будет зависеть, будут ли они продавать эти товары.
 
 После этого Фэн Юй продолжил свою школу, как обычно. Ему пришлось готовиться к экзаменам. Камеда Масао также начал лично посещать дистрибьюторов и в то же время следить за китайским рынком.
 
 Может быть, именно благодаря рекламе или возможностям торговых представителей продажи фармацевтической продукции для здоровья в Бин Сити начали неуклонно расти.
 
 Некоторые из зрителей CCTV заметили, что рекламные слоты этих поддельных продуктов были изменены на рекламу Bing City's Pharmaceutical Enterprise, Songjiang Motors. Все эти продукты были произведены в Бинг-Сити!
 
 Когда продажи фармацевтического предприятия города Бин увеличились, Чжан Руйцян был очень рад. Это показывает, что реструктуризация фармацевтической промышленности в Бин-Сити была успешной.
 
 Но вскоре он узнал, что отношения Бинг-Сити с другими городами ухудшились. Даже Шэньян Сити, у которого в прошлом были хорошие отношения с Бин Сити, остановил несколько совместных проектов.
 
 Чжан Руйцян вспомнил, что произошло, и вскоре понял, почему это происходит.
 
 Откуда взялась армия семьи Ма? Шэньян! Они не были национальной сборной. Они были сборной провинции Шэньян, но они пользовались теми же преимуществами, что и национальная сборная. По этой причине Шэньян пользовался той же честью, когда армия семьи Ма выигрывала любые соревнования. Город также может наслаждаться частью рекламы и спонсорства Армии семьи Ма. Армия Ма-Фамилия была фронтом Шэньяна!
 
 Теперь репутация армии Ма-Фамилия была запятнана системой видеонаблюдения, и почему все рекламные слоты были заменены на продукты Bing City? Кто бы мог поверить, что Бинг-Сити не имеет никакого отношения к этому инциденту?
 
 Конечно, тренер Ма также сыграл огромную роль в этом. Когда тренер Ма привел своих спортсменов для участия в соревнованиях, он знал, что его поймают в этом инциденте.
 
 Пока он был за границей, он слышал об этом инциденте. Но ему нужно было сконцентрироваться на соревнованиях, и у него не было времени, чтобы разобраться в этом скандале. С его точки зрения, у него было столько достижений за плечами, и что с ним может случиться? Он только одобрил продукт, а коммерческое и рекламное сообщение было придумано другими. Он просто должен сказать, что он не знает обо всем этом, и он будет в порядке.
 
 Армия семьи Ма снова показала выдающиеся результаты на конкурсе. Когда они вернулись в Китай, они были окружены репортерами в тот момент, когда они приземлились. Тренер Ма подумал, что все будет, как раньше, и репортеры будут поздравлять его с результатами его команды. Они будут спрашивать его, как его команда смогла достичь этих результатов, и каковы будут ее будущие цели и т.д. Он уже подготовил ответы на эти вопросы.
 
 Но на этот раз все было по-другому. Он был в ярости от вопросов журналистов!
 
 "Тренер Ма, является ли сущность китайской черепахи причиной того, что армия семьи Ма завоевала столько медалей на соревнованиях?"
 
 "Тренер Ма, что вы думаете о том, что камеры видеонаблюдения, разоблачающие китайскую сущность черепахи, на самом деле были водой с подсластителями?"
 
 "Тренер Ма, Энергия Жизни была проверена как обычный продукт с некоторыми витаминами и протеинами". Это обычный продукт, а не какой-то загадочный и особенный. Почему вы можете продать эту формулу за 10 миллионов юаней".
 
 "Тренер Ма, как выпускница профессионального училища, как вы собираетесь разрабатывать формулу "Энергии Жизни"? Правда ли, что эта формула была разработана врачами Вашей команды, и Вы взяли это на себя?".
 
 "Ван Чжунся, ты выиграл золотую медаль в этом конкурсе. Какой фактор способствовал Вашей победе? Это из-за китайской сущности черепахи? Все ли вы упаковывали китайскую сущность черепахи в свой багаж, когда все участвовали в зарубежных соревнованиях?"
 
 Все вопросы в отчётах были похожи на деревянные колышки, пробивающие сердце тренера Ма. Это был первый раз, когда он испытал на себе недостатки знаменитости.
 
 "Простите. Наши спортсмены только что завершили утомительные соревнования, и нам еще нужно готовиться к предстоящему Чемпионату мира ИААФ по легкой атлетике". Пожалуйста, не беспокойте нас". Тренер Ма сказал.
 
 "Тренер Ма, вы избегаете наших вопросов? Ван Цзюнься, каково ваше мнение по этим вопросам?"
 
 Ван Цзюнься и остальные спортсмены были недовольны тем, что тренер использовал их результаты для зарабатывания денег и его жесткий график тренировок. Все спортсмены были привязаны друг к другу на талии и волочились за мотоцикл, на котором ездил тренер Ма. Даже если они падали, им приходилось вставать и продолжать бежать. Кто мог выдержать такие методы тренировок?
 
 Но перед журналистами Ван Цзюнься и остальные спортсмены многого не сказали. Всех их проводили помощники тренера к машинам и уезжали. Но только тренер Ма не смог сесть в машину, так как был все еще окружен репортерами.
 
 "Я тоже жертва. У меня у самого еще много вопросов. Я только что вернулся из-за границы. Я отвечу на все ваши вопросы после того, как узнаю, что на самом деле произошло".
 
 Когда тренер Ма вернулся в свой тренировочный лагерь, его вызвали в офис лидера Шэньяна.
 
 Тренер Ма был в ярости, когда покинул кабинет лидера. Зачем ему нужно было отдавать все свои деньги? Это те бизнесмены обманули потребителей. Я в этом не участвую! Почему моя зарплата должна быть пристыкована, а бонусы конфискованы?
 
 Но губернатор Шэньяна задал ему только один вопрос, и ему не о чем спорить: "Вы действительно не знаете, что эти товары были не такими замечательными, как было заявлено в рекламе? Вы сами пили китайскую Черепаховую сущность? Действительно ли все спортсмены команды пьют эту китайскую сущность черепахи?"
 
 У тренера Ма не было другого выбора, кроме как сдать 10 миллионов юаней, которые он получил от продажи формулы Ле Баши, и 1 миллион гонораров за поддержку, которые он получил от китайской Черепашьей сущности. Эта сумма будет использована для компенсации жертвам.
 
 Кроме того, город Шэньян получил выговор от вышестоящих лиц за то, что они не наблюдали за своими сотрудниками. Они позволили своему тренеру одобрить продукцию и привели к этому инциденту.
 
 На сборах тренер Ма открыл на своем столе копию газеты. На половине страницы были статьи с его критикой, а на второй половине - реклама фармацевтического предприятия "Бинг Сити".
 
 Тренер Ма раздавил газеты в гневе. Но он вдруг придумал способ отвлечь внимание общественности от него.
 
 Он немедленно позвонил губернатору и заявил, что он стал жертвой этого инцидента. Жертвами стала вся индустрия медицинских товаров, и единственным победителем стало фармацевтическое предприятие Бинг-Сити!
 
 Несмотря на то, что этот инцидент взорвался, тренер Ма не беспокоился о том, что его статус пострадает. Скоро состоится Чемпионат мира, а затем Национальные игры Китайской Народной Республики, за которыми последуют Азиатские игры. Пока его спортсмены будут продолжать добиваться хороших результатов на этих соревнованиях, люди забудут о его участии в этом скандале.
 
 Но чего тренер Ма не знал, так это того, что на его пути надвигается еще большая буря.
 
 Записи переводчика: Вот дополнительная информация о Шэньяне
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shenyang Пожалуйста, посетите https://www.novelupdates.cc/Extraordinary-Genius/, чтобы бесплатно прочитать последние главы. 
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  Экстраординарный гений Глава 498 - Я тот, кто вызвал роспуск Армии семьи Ма?


  

    
       После экзаменов у Фэн Юя наконец-то появилось время для изучения вопросов продаж фармацевтической компании "Бин Сити". Кроме медицинских добавок, лекарства от гриппа и воспаления также нуждаются в рекламе. Эти лекарства должны храниться в каждом доме. Именно это имел в виду Фэн Ю.
 
 Но прежде чем Фэн Юй смог начать работу над этой рекламой, появился репортаж о новостях, которые потрясли всю нацию!
 
 Ван Цзюнься и еще два лучших спортсмена совместно объявили о том, что они хотят сменить тренера!
 
 Когда эта новость была передана, не только китайский спортивный круг был шокирован. Даже публика была шокирована! Эти три спортсмена, также известные как "3 Ся", были опорой армии семьи Ма. Если они попросили сменить тренера, что будет с остальными спортсменами?
 
 Вскоре после этого, остальные участники, если армия Ma Family, особенно те, которые добились хороших результатов, независимо от мужчин и женщин, начинают объявлять, что они хотят нового тренера. Они хотели, чтобы их главным тренером был тренер по легкой атлетике среди мужчин Шэньяна.
 
 Для спортсменов было нормальным поменяться клубами, но это были не обычные спортсмены. Они были лучшими международными спортсменами. Более того, они не меняли клубы. Они хотели поменять своего тренера!
 
 В эту эпоху статус спортсменов был не так высок, как в последующие годы. Просто посмотрите на армию семьи Ма. Тренер Ма был более известен, чем его спортсмены-медалисты! Люди скажут, что это была заслуга тренера, когда спортсмен завоевал медаль. Не может быть, чтобы ты много работал, а остальные спортсмены - нет. Почему именно вы выиграли медаль?
 
 К тому же, тренеры в спортивном мире были престижными. Это было даже более престижно, чем статус преподавателей в старые времена. Именно по этой причине спортсмены не получали предложений сниматься в рекламе и одобрении, а тренер Ма мог получить миллион юаней, чтобы одобрить тот или иной продукт.
 
 На самом деле, раскол между тренером Ма и его спортсменами в армии семьи Ма начался очень давно. Для того, чтобы спортсмен был успешным, талант, тренировки и их упорный труд имели решающее значение. Но самым важным аспектом был талант спортсмена!
 
 Тренировки и усердная работа определили бы исходную точку для спортсмена. Но от таланта будет зависеть, добьется ли спортсмен успеха. Все лучшие молодые бегуны Китая на средние и длинные дистанции служили в армии семьи Ма. Это была главная причина, по которой армия Ма Фэмили была настолько победоносной.
 
 Утверждения тренера Ма о том, что он "изобрел" метод бега с оленьим шайбом, лишь подражали тому, как эти западные спортсмены бегали на соревнованиях. Он меняет название этого метода и утверждает, что именно он его изобрел. На самом деле, это были одни и те же основные принципы. Что бы ни знал тренер Ма, другие тренеры тоже знали. Поэтому спортсмены не возражают против смены тренера.
 
 Когда появились эти новости, разразился шум. Разве чемпионат мира не за углом? Почему это случилось именно тогда, когда спортсмены собирались уезжать на Чемпионат?
 
 В очередной раз, репортеры собрались на тренировочных площадках Армии Семьи Ма. Фэн Юй увидел в новостях темное лицо тренера Ма. Тренер Ма не ответил на многие вопросы репортеров и ушел.
 
 Другие, возможно, не знали, но Фэн Юй знал, что эти спортсмены добьются хороших результатов на чемпионатах этого года, национальных играх, Азиатских играх в следующем году и даже на Олимпийских играх 1996 года.
 
 В предыдущей жизни Фэн Юй расходы, связанные с наймом спортсмена для поддержки продукта, были дороже, чем у этих кинозвезд. До тех пор, пока спортсмен был известен, как Яо Мин, Лю Сян и т.д. их гонорары были дорогостоящими. Но, кроме Яо Мина и Лю Сяна, продукты, одобренные спортсменами, были не очень успешными.
 
 Фэн Юй потер подбородок, думая, стоит ли ему подписывать этих спортсменов. Контракт на 5 лет поддержки должен стоить менее 500 000 юаней за каждого спортсмена, а их влияние будет стоить больше этой суммы. Фэн Юй все еще мог бы использовать их для выхода на зарубежные рынки.
 
 Чем больше Фэн Юй думал об этом, тем больше он чувствовал, что это стоит. Он немедленно отправляется в Шэньян. Он хочет лично поговорить с Ван Цзюнься и остальными спортсменами. В то же время, он хочет наблюдать за происходящим там.
 
 Причины, по которым Ван Юнься и остальные спортсмены были недовольны тренером Ма, были в том, что тренер Ма платил им только базовую зарплату. Их пособия, награды и призовой фонд контролировал тренер Ма. Все они не получают ни цента от своего приза!
 
 Кроме того, тренер Ма не разрешает им брать на себя обязательства по поддержке компаний. Но сам тренер Ма собирался взять на себя эту поддержку за высокие гонорары.
 
 Все эти спортсмены изначально не тренировались тренером Ма. Они присоединились к тренеру Ма после того, как начали свою спортивную карьеру. Ван Цзюнься показал хорошие результаты на Национальных играх 1991 года и был переведен на должность тренера Ма. Все это время Ван Юнься предпочитает своего бывшего тренера, тренера Ван. Она чувствовала, что тренер Ван относился к ней лучше.
 
 Впечатление тренера Ма у спортсменов было жестоким, упрямым, жадным и экстремальным человеком. Всем им не нравится этот тренер.
 
 После скандала со здоровьем, спортсмены поняли, что весь их тяжелый труд был стерт с лица земли тем, что сказала тренер Ма. "У всех них хорошие результаты, потому что они выпили китайскую Черепаховую сущность".
 
 Тренер Ма заработал все деньги, и они даже не получили от него ни цента. Их достижения и трудолюбие также были забраны им. Все спортсмены чувствовали, что нет никаких причин оставаться с таким тренером.
 
 Когда все спортсмены собрались, чтобы поговорить с тренером Ма, он их отругал. Тренер Ма даже сказал им, что именно благодаря ему они добрались до того места, где находятся сегодня!
 
 Он хотел, чтобы они рассказали СМИ, что все это время они пили "Сущность китайской черепахи" и "Энергию жизни". Проблемы с этими продуктами были у производителей и не имели ничего общего с армией семьи Ма. Кроме того, призовой фонд чемпионата мира будет, как обычно. Все призовые будут переданы тренеру и тренировочным площадкам!
 
 У тренера Ма не было выбора. У него сейчас нет денег. Если бы не банковские кредиты, его тренировочная база закрылась бы. Ему пришлось одним махом выкашлять 10 миллионов юаней, и теперь он в долгах.
 
 Тренер Ма только надеялся, что армия его семьи Ма добьется хороших результатов на Чемпионате мира, чтобы изменить впечатление о нем со стороны публики. Таким образом, он сможет продолжать зарабатывать деньги, чтобы покрыть пробелы.
 
 Но его спортсмены отказались. Почему мы должны помогать вам, когда вы сами попали в беду? Лучшие спортсмены как мужской, так и женской команд начали заявлять о своем желании уйти из "Армии семьи Ма", за ними последовали остальные спортсмены. Тренер Ма не мог их остановить!
 
 Все спортсмены знали, что вся нация ждала их выступления на Чемпионате мира, и вышестоящие не будут наказывать их за желание сменить тренера. Спортсмены решили, что если тренер Ма все еще будет настаивать на своем старом пути, то они будут докладывать тренеру Ма в вышестоящие. Сообщить тренеру Ма за то, что она бьет и ругает спортсменов. Доложите о нем за то, что он заставил их лгать и заставил съесть какое-то неизвестное лекарство!
 
 Фэн Ю вспомнил, что в следующем году в его предыдущей жизни Армия семьи Ма была расформирована. Это должно произойти незадолго до Азиады. На них также было много внимания со стороны СМИ. В то время все чувствовали, что это Ван Цзюнься, а остальные были неблагодарны тренеру Ма. Ни один человек не встал на сторону спортсменов. Это было до тех пор, пока Ван Цзюнься не выиграла Олимпийские игры 1996 года, для нее все стало лучше.
 
 Фэн Юй также чувствовал себя несправедливым по отношению к спортсменам, когда узнал об их лечении. Почему тренер больше всего заслужил выступления спортсменов? Почему тренер Ма имел право на призовые деньги спортсменов? На чьи деньги был построен этот тренировочный лагерь у пляжа? Почему они принадлежат тренеру Ма?
 
 Было одно озадачивающее обстоятельство - Фэн Ю. Он вспомнил, что именно мужчины-спортсмены подняли этот вопрос впервые в своей предыдущей жизни. Он слышал, что на этот раз Ван Цзюнься первым объявил о своем уходе от тренера Ма.
 
 Также, тренер Ма был причиной расформирования армии семьи Ма в предыдущей жизни Фэн Юя. В этой жизни, это было из-за скандала со здоровьем. Фэн Юй понял, что армия семьи Ма была расформирована из-за него....... Пожалуйста, перейдите на https://www.novelupdates.cc/Extraordinary-Genius/, чтобы бесплатно прочитать последние главы. 
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1150592

    
  





  Экстраординарный гений Глава 499 - Имя спонсора учебных площадок


  

    
       Фэн Юй в сопровождении дистрибьютора Шэньяна прибыл на тренировочный полигон легкой атлетики Шэньяна и рассказал ответственному там человеку о цели своих визитов. "Вы хотите спонсировать наши тренировочные полигоны? Вы все еще хотите, чтобы наши спортсмены одобряли вашу продукцию?" Ответственный странно посмотрел на Фэн Ю.
 
 Там спортсмены пострадали от скандала с медицинскими продуктами, и они были на самом низком этапе своей карьеры. Нанять их в качестве представителей продукции Фэн Юй в то время было хорошей идеей и может изменить имидж спортсменов.
 
 Самое главное, что после предстоящего Чемпионата мира эти спортсмены восстановят свою славу и репутацию. Фэн Ю" сможет извлечь из этого выгоду. Что касается тренера Ма, то Фэн Юй не может беспокоиться о нем.
 
 С точки зрения Фэн Юя, тренер Ма был одним из тех, кто создал беспорядок китайской черепашьей сущности, и он не был кем-то хорошим!
 
 "Точно. Я чувствую, что скандал с медицинскими препаратами сильно повлиял на наших спортсменов, и они невиновны". Вот почему я хочу внести свою лепту, чтобы оказать им некоторую помощь".
 
 "Тогда какого атлета вы ищете? Также, как вы собираетесь спонсировать наши тренировочные площадки?" Шеф Тиан был очень рад. Этот молодой человек знал, что репутация спортсменов запятнана, и до сих пор осмеливается нанимать их в качестве представителей его продукции. Похоже, он искренне помогал спортсменам.
 
 "Оборудование на этом тренировочном полигоне устарело. Просто скажите мне, чего вам не хватает, и я буду это спонсировать. Кроме того, моя сестра владеет больницей с самым современным диагностическим оборудованием. Мы сможем выявить даже самые незначительные травмы у спортсменов. Я также могу восстановить и отремонтировать всю тренировочную площадку. Сколько это будет стоить?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 Шеф Тянь чуть не упал в обморок от этого сюрприза. Он никогда не ожидает, что спонсорская поддержка Фэн Юя будет такой большой!
 
 "Восстановление и реконструкция тренировочной площадки и добавление новых объектов должны стоить около 1 миллиона юаней. Если мы действительно сэкономим на некоторых запчастях, то 700 000 - 800 000 юаней должно быть достаточно". Шеф Тянь увидел выражение лица Фэн Юя, когда упомянул 1 миллион и сразу же сказал другую сумму.
 
 "1 миллион? Не помогай мне экономить. Я дам тебе 2 миллиона. Общежитие спортсменов должно быть более просторным. Их комнаты не должны быть слишком маленькими. О, сколько спортсменов остановилось в одном общежитии?"
 
 "8 в стандартной комнате общежития."
 
 А? 8 в общежитие? Это все еще считалось стандартным? Как обращаться с этими чемпионами?
 
 "Поменяйте на 2 на комнату. В каждой комнате общежития должны быть ванные комнаты. Кроме того, комнаты должны быть оборудованы бытовой техникой, например, телевизором и т.д. Еще раз подсчитайте, какова общая стоимость?"
 
 Шеф Тянь был ошеломлён щедростью Фэн Юя. Этот человек был слишком богат. Его даже не волнует несколько миллионов юаней. Несколько миллионов юаней - это не та сумма, которую он мог бы заработать за свою жизнь.
 
 "3 миллиона?" Шеф Тянь сказал более высокую сумму. Вообще-то, в общежитии были все одноэтажные дома. Если бы они сами собирали средства, они могли бы продолжать строить больше одноэтажных домов. Но так как был спонсор, они наверняка решили бы построить здание. Стоимость была бы гораздо выше, так как бытовая техника и ванные комнаты должны были быть включены в комнаты.
 
 "Хорошо. Просто установите на данный момент 3 миллиона. Если этой суммы не хватит, мы можем обсудить это позже. Есть ли еще какие-нибудь области, где нужны деньги? Скажите мне."
 
 Шеф Тянь рассказал Фэн Ю о некоторых других областях, где нужны деньги на улучшения. Фэн Юй согласился спонсировать все, что было упомянуто. Он уже потратил несколько миллионов и не против заплатить ещё несколько сотен тысяч.
 
 После того, как шеф Тянь сообщил об этом спонсорстве своим высшим руководителям, Фэн Юй улыбнулся и сказал: "Имею ли я права на называние этих тренировочных площадок?"
 
 Шеф Тянь был ошеломлён: "О каких правах на называние вы говорите?"
 
 "Название прав на этот полигон. В будущем этот полигон будет переименован в "Учебный полигон ветра и дождя", и это будет его постоянное название".
 
 "Менеджер Фэн, кто согласился на это условие?"
 
 "А? Я не могу переименовать этот полигон? Тогда почему я должен спонсировать несколько миллионов?" Фэн Ю посмотрел на шефа Тянь в шоке.
 
 Шеф Тянь: “……”
 
 Раньше вы говорили, что хотите сделать часть, чтобы помочь спортсменам.
 
 "Менеджер Фэн, права на называние принадлежат стране". Как вы можете владеть правами на называние?"
 
 "Почему бы и нет? В Китае много уездов, которые названы в честь чьего-то имени. Почему тренировочная база не может сделать то же самое?"
 
 "Это потому, что эти люди внесли огромный вклад в эту область."
 
 "Я также вношу огромный вклад в нашу тренировочную базу. Ты можешь получить высшее руководство, чтобы выдать тебе сумму денег сейчас? Провинциальное правительство спонсировало что-нибудь для тренировочного полигона? Все их финансирование должно было прекратиться сейчас. Я могу обеспечить финансирование этого полигона. Общая сумма, которую вы только что подсчитали, чуть больше 4 миллионов юаней? Я могу спонсировать в общей сложности 5 миллионов. Что плохого в том, что я владею правами на наименование?"
 
 Шеф Тиан был шокирован. Ранее Фэн Юй ничего не говорил о правах на называние, и он сообщил об этом спонсорстве в Генеральную Администрацию Спорта. Теперь, если он скажет им, что спонсорство провалилось, его лидер немедленно придет и задушит его!
 
 "Менеджер Фэн, я должен доложить вышестоящим относительно этого права на название. Я боюсь, что это нуждается в одобрении правительства провинции."
 
 Фэн Ю указывает на телефон: "Тогда позвоните вашим лидерам, чтобы сообщить об этом. Я могу подождать".
 
 Вообще-то, Фэн Ю не хочет больше ждать. Он хочет все уладить и как можно скорее изменить название полигона. Во время интервью со спортсменами он хотел, чтобы тренировочные площадки по ветру и дождю находились на заднем плане.
 
 Шеф Тянь стиснул зубы и позвонил своему лидеру, чтобы он доложил об этом. Он объяснил ситуацию своему лидеру, и крики были слышны от ресивера. Этот его лидер уже сообщил об этом спонсорстве своим вышестоящим.
 
 Новость об этой спонсорской помощи была направлена вверх к высшим должностным лицам, и Фэн Юй сидел со скрещенными ногами, наслаждаясь чашечкой чая. Этот дистрибьютор из провинции Ляо молчал и все это время смотрел вниз. Он думал в своем сердце. Он знал, что менеджер Фэн не будет настолько хорош, чтобы спонсировать этот тренировочный полигон. Права на названия были его реальным мотивом.
 
 Шеф Тиан был удивлен, когда вышестоящие ответили ему, что этот вопрос можно обсудить.
 
 Главное управление спорта Китая имело эту идею с давних пор. Они хотят скопировать другие страны, где на некоторых стадионах и тренировочных площадках есть спонсорские права на наречение. Это уменьшило бы их финансовую нагрузку, и в этом не было бы ничего плохого, если бы не было негативных новостей о спонсоре.
 
 Фактически, в южном регионе уже существовали залы настольного тенниса, название которых спонсировалось компаниями. Это были даже иностранные компании. Если иностранные компании могли получить права на название залов для настольного тенниса, то почему китайский бренд не может спонсировать этот тренировочный зал и владеть правами на название?
 
 "Менеджер Фэн, наш лидер хотел бы пригласить вас на обед и в то же время обсудить права на называние". Шеф Тянь подошел к Фэн Юю и сказал ему.
 
 "Нет проблем. Тогда мы обсудим это во время обеда. Я договорюсь о месте. Я не буду использовать правительство". Фэн Ю посмотрел на человека рядом с ним.
 
 Дистрибьютор из провинции Ляо быстро пошел договариваться о ресторане. Конечно, Фэн Юю не нужно тратить на этот обед.
 
 Во время обеда Фэн Юй попросил дистрибьютора выпить побольше с государственным чиновником, и этот лидер пообещал решить вопрос со спонсорской поддержкой именования. Если спонсорство в 5 миллионов юаней не смогло решить этот вопрос, то другого пути не было.
 
 Лидер пообещал в течение 3 дней урегулировать все вопросы, связанные с бумагами и разрешениями, а таблички на входе в учебное заведение могут быть заменены. Но постоянная смена названия была невозможна. Максимум 20 лет.
 
 Фэн Юй делал ментальный расчет, 250 000 юаней в год. Это было очень много!
 
 Вкратце, этот тренировочный полигон будет показан во всех китайских СМИ. Это было даже лучше, чем реклама на CCTV. Фэн Юй чувствовал, что даже если бы это было 10 лет назад, это также было достойно его спонсорства.
 
 Фэн Юй сказал много хороших вещей лидеру, но он смеялся в душе. Несмотря на то, что сейчас он кажется глупым и тратит столько денег, скоро другие узнают, что эта сделка была намного лучше, чем кажется!
 
 Заметки переводчика: Государственное агентство Китая, ответственное за спорт.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/General_Administration_of_Sport_of_China Пожалуйста, зайдите на https://www.novelupdates.cc/Extraordinary-Genius/, чтобы бесплатно прочитать последние главы. 
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  Экстраординарный гений Глава 500 - Индоссаменты команды


  

    
      "Шеф Тиан, это список имен вашей команды по легкой атлетике?" Фэн Юй посмотрел на маленький буклет, подаренный ему Шефом Тянем. Этот тренировочный полигон действительно был так беден? Этот буклет, кажется, использовался более 10 лет.
 
 "Да. В ней записаны результаты спортсменов на соревнованиях". Мне интересно, сколько вы будете платить спортсменам и какие продукты спортсмены поддерживают".
 
 Сначала Шеф Тиан не слишком беспокоился о взносах за поддержку спортсменов. Он считал, что это должно быть около 80 000-100 000 юаней. После того, как спортсмен и тренеры возьмут свою долю, на тренировочной площадке останется не так уж много.
 
 Но когда шеф Тянь увидел готовность Фэн Юя потратить 5 миллионов юаней, чтобы получить именную спонсорскую поддержку тренировочного полигона, он подумал, что плата за поддержку спортсменов не должна быть низкой. Ему также было интересно, какие продукты Фэн Юй хочет поддержать этих спортсменов. Одежду или обувь?
 
 "Медицина!"
 
 "Что? Медицина?!" Шеф Тянь смотрел на Фэн Ю в шоке. Скандал с медицинскими препаратами еще не закончился, и этот менеджер Фэн хочет, чтобы спортсмены одобрили медицинские препараты?
 
 "Верно. Лекарства от гриппа, желудка, пищевые добавки и т.д. Все продукты - это лекарства без рецепта. Хм... Спортсмены также могут принимать лекарства". Фэн Ю объяснил.
 
 "Есть ли необходимость рекламировать эти лекарства?"
 
 "Почему бы и нет? Нужно ли посещать врача, если у тебя болит голова или жар? Вы когда-нибудь испытывали простуду и у вас нет лекарств дома? Когда вы тащите до следующего дня, ваша простуда ухудшилась?" спросил Фэн Ю.
 
 "Я уже испытывал это раньше."
 
 "Точно. Вот почему такие лекарства важны для каждой семьи и должны быть приготовлены дома. Кто не заболевает? Если не принимать пищу вовремя, могут возникнуть проблемы с желудком. Тебе просто нужно принять таблетки, и ты поправишься. Кто сможет выдержать боль и посетить аптеку? Наша реклама - дать всем знать, как позаботиться о себе и своих семьях. Если их организм не силен, они могут дополнить свой организм витаминами, цинком, кальцием и т.д. Это было бы лучше, чем посещать больницу для инъекций". Фэн Юй продолжил промывку мозгов.
 
 "Но разрешено ли рекламировать эти лекарства?" спросил шеф Тиан.
 
 "Почему бы и нет? По телевизору уже есть такая реклама. Это тоже не медицинские препараты. Нельзя рекламировать только медицинские препараты. Это не имеет ничего общего с лекарствами и продуктами питания. Кроме того, спортсмены не заболеют? Даже если они не заболеют, заболеют и члены их семей". Фэн Юй ответил уверенно.
 
 Шеф Тянь поцарапал ему голову. Похоже, что менеджер Фэн имел смысл.
 
 "Менеджер Фэн, есть ли другие продукты для спортсменов, которые могут быть одобрены?" Шеф Тиан спросил. Он все еще не хотел, чтобы эти спортсмены одобрили лекарственные препараты. Тренер Ма одобрил поддельный препарат, и его репутация исчезла. Ему будет трудно вернуться в будущее. Но, к счастью, тренер Ма был единственным, кого обвинили в поддельных препаратах и рекламе. Остальные спортсмены в этом не участвовали. Если бы спортсмены одобряли какие-то продукты, а реклама не была правдой, то и с ними бы покончили.
 
 "У меня есть другие продукты. Если спортсмен мне нравится и думает, что он подходит для этого продукта, я позволю ему это одобрить". Например, седан".
 
 "Салунные машины?"
 
 В то время в Китае до сих пор не было знаменитостей, поддерживающих седанные автомобили. Вот почему шефу Тянь было любопытно, о каком автомобиле говорил Фэн Ю.
 
 "Точно. Автомобили Songjiang Motors. Вы слышали раньше? Видеонаблюдение сейчас транслирует рекламу. Это даже появилось в новостях, и даже главный архитектор похвалил машины". Фэн Ю начинает хвастаться.
 
 "Songjiang Motors"? Это тоже твое дело?" Главный архитектор Тянь был шокирован. Фэн Юй не появился в новостях, и мало кто знает, что он был самым крупным акционером компании Bing City Machinery Company.
 
 "У моего отца есть несколько акций компании. У меня все еще есть право голоса в компании". Фэн Юй потер нос и использовал отца как щит.
 
 Если спортсмены могут одобрить машины, было бы здорово. Большинство спортсменов были бегунами на средние и длинные дистанции. Они были наиболее подходящими для поддержки машин. Более того, автомобили были дороже, и плата за поддержку не будет дешевой!
 
 "Менеджер Фэн, кого вы наймёте для поддержки ваших продуктов?" Шеф Тиан был более восторжен.
 
 Фэн Юй кивнул и начал перелистывать буклет.
 
 Ван Цзюнься, Цюй Юнься, Лю Дун, Ма Лиянь, Чжан Лилинь, Ли Инь, Ма Хуэйвен, Луй И, Ли Цзяньпин, Ван Юань, Ван Сяокся, Дун Яньмэй, Цзян Бо.......
 
 Все эти спортсмены были хорошо известны по всему Китаю. В конце буклета были приведены их лучшие хронометры и рекорды. Эти рекорды не были мировыми рекордами, но считались одними из лучших в Китае и Азии.
 
 Тем не менее, Фэн Юй знал, что, несмотря на то, что многие спортсмены из армии семьи Ма прославились во время прошлогодних Олимпийских игр, именно после Чемпионата мира и Национальных игр в этом году их популярность достигла пика. Они выиграют лучшие места во многих категориях и даже побьют многие мировые рекорды!
 
 Среди этих спортсменов Ван Цзюнься, Цюй Юнься и Ван Сяокся получат прозвище "Длинная дистанция 3 Ся". Чжан Лилин и Чжан Лиронг будут известны как "Сестры Чжан......". Эти спортсмены побьют множество рекордов и принесут честь обратно в Китай.
 
 Фэн Юй посмотрел на список и почувствовал, что было бы жаль, если бы он оставил кого-то из них в стороне. Особенно Ван Цзюнься, Цюй Юнься и Лю Дун. В будущем они будут мировыми рекордсменами, и в этом году они побили мировые рекорды. Они должны быть подписаны.
 
 Фэн Юй притворился, что не знает, кого выбрать: "Шеф Тянь, здесь так много людей. Я действительно не знаю, кого выбрать. Если я получу одобрение некоторых из них, остальные расстроятся и повлияют на их выступления на соревнованиях?".
 
 "Нет, во время тренировок они также соревнуются между собой. Те, кто не выступал хорошо или слишком молод, не будут думать слишком много. Я также могу поговорить с ними, чтобы заставить их понять". Шеф Тиан очень хотел получить одобрение.
 
 Если плата за поддержку была высокой, то тренировочные площадки смогут взять часть ее!
 
 "Тогда я просто выберу несколько из них." Фэн Юй взял карандаш со стола и притворился, что выбрал спортсменов случайным образом. Он обвел вокруг пальца несколько спортсменов, которых хотел, а также несколько неизвестных спортсменов. Он выбрал в общей сложности 20 человек, и это была почти треть всех спортсменов.
 
 "Менеджер Фэн, вы хотите всех этих людей?" Это был всего лишь рекламный ролик. Была ли потребность в таком количестве людей?
 
 "Точно. Я хочу всех этих людей. Это тоже форма поощрения для них. Все они одобрят наши медицинские препараты. Вы подсчитайте для меня, сколько это будет стоить?"
 
 У шефа Тиана было тревожное выражение лица. Он думал, что Фэн Юй выберет только нескольких из более известных спортсменов, таких как Ку Юнься и Ван Цзюнься. Почему Фэн Ю выбрал так много спортсменов?
 
 Если бы это было в соответствии с количеством, о котором он думал, то наверняка было бы небо высоко. Может, ему стоит использовать среднюю цифру?
 
 "За каждый продукт, плата за поддержку каждого спортсмена составляет 20 000 юаней в год?" Шеф Тиан сказал, что сумма, которую он считал высокой.
 
 "20 000 юаней в год для спортсмена? Это означает 400 000 юаней индоссаментов в год?" Челюсти Фэн Ю упали. Люди в эту эпоху не знают ценности спортсменов. Даже если бы для Ван Цзюнься было 400 000 юаней в год, это была бы сделка.
 
 "Если менеджер Фэн думает, что она слишком высока, мы можем ее немного понизить". Но гонорары не могут быть слишком низкими, так как некоторые из них уже являются чемпионами мира". Шеф Тянь спросил.
 
 "Нет необходимости снижать. Давайте поговорим о деталях." Фэн Ю помахал. Ему было слишком стыдно торговаться дальше по этой цене!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1233716
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      Фэн Юй был за рулем на переговорах по уплате сборов за одобрение. Фэн Юй привел несколько примеров, чтобы показать, что гонорары этих спортсменов не должны сравниваться со знаменитостями, так как не так уж много людей увлекается спортом.
 
 Но Фэн Юй также знал, что эти спортсмены будут встречаться с первыми лицами Китая, выступать на гала-вечере CCTV Весеннего фестиваля и получат внимание международных средств массовой информации за свои выступления на соревнованиях.
 
 Фэн Юй также решил выплатить спортсменам некоторые пособия на съёмки. Тренировочная база не может получить часть этого пособия. Он не будет использовать в своих интересах тех спортсменов, которые внесли столь большой вклад в развитие страны.
 
 ……
 
 "Ван Чжунся, твой соперник за углом". Куда ты идешь?" Ку Юнься спросил.
 
 "У моего племянника болят ноги. Доктор сказал, что у него недостаток кальция. Я собираюсь его навестить". Ван Цзюнься ответил.
 
 "Принесите ему пероральный раствор глюконата кальция Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз. Когда дети подрастают, им нужно много кальция. Мой племянник сейчас также принимает эту добавку кальция. Если дети не получат достаточно кальция, они не вырастут высокими".
 
 "Правда? Это дорого? Моя зарплата не так уж и велика."
 
 "Совсем не дорогая. Если она дорогая, я тоже не смогу ее себе позволить. Это продукт известной фармацевтической компании. Не волнуйся."
 
 Камера уменьшила масштаб, и экран поменялся на бутылку лекарства. Там был голос за кадром: "Лекарство Бинг-Сити", "Безопасная медицина"!
 
 ……
 
 Группа людей тренировалась на трассах, а Лю Дун притормозил и ушел в стороны. Подошел Ван Цзюнься и из опасения спросил: "Лю Дун, что случилось?".
 
 "Сис Ван, я простудилась".
 
 "Простудилась? Тогда прими лекарство от простуды. Лекарство от простуды Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз очень эффективно." Ван Чжунся вытащила пачку лекарства от простуды из своей сумки и передала её Лю Дону. "С собой у меня тоже есть это лекарство от простуды". Я также приготовила это лекарство для моих родителей".
 
 Камера уменьшила масштаб, и на переднем плане появилась коробка с лекарством от простуды: Домашнее резервное лекарство от простуды, чувствуй себя лучше без простуды. Лекарство Бинг-Сити, Безопасная медицина!
 
 ……
 
 "Тренер Тиан, что с вами?" Группа спортсменов толпилась вокруг шефа Тиана, который наклонялся, сжимая свой живот.
 
 "У меня проблемы с желудком. Не толпитесь вокруг меня и продолжайте тренироваться."
 
 "Тренер Тиан, примите две желудочные таблетки, и боль исчезнет через некоторое время. Все мы из-за тренировок забыли регулярно принимать пищу, а также у нас проблемы с желудком". Вы должны быть похожи на меня и держать это лекарство в сумке вместе с собой. Две таблетки и вы будете в порядке". Ван Чжунся подошел с коробкой лекарств.
 
 Камера уменьшила масштаб, и появилась коробка с лекарствами для желудка с голосом за кадром: Резервные лекарства в сумке, средство от болей в желудке. Медицина Бинг-Сити, Безопасная медицина!
 
 ……
 
 "Эй, куда вы трое собрались?" Тренер Тиан нес сумку, стоящую у входа на тренировочную площадку "Ветер и дождь".
 
 "Тренер Тиан, мы принимаем эти мультивитаминные таблетки и почувствовали, что они довольно эффективны". Мы хотим купить их для наших родителей". Трое спортсменов посмотрели на сумку, которую нес тренер Тян, и со смехом спросили: "Тренер Тиан, куда вы идете?"
 
 "Я также купил эти мультивитаминные таблетки для моего племянника". Детям нужны витамины, когда они вырастают. Вы трое рано возвращаетесь. Вы все еще тренируетесь."
 
 Камера уменьшила масштаб, и на переднем плане появилась коробка с мультивитаминами с голосом за кадром: Мультивитаминные таблетки, добавьте 12 видов витаминов. Медицина Бинг-Сити, Безопасная медицина!
 
 ……
 
 Фэн Юй посмотрел все эти рекламные ролики и показал большие пальцы до Лысого Чена: "Учитель Чен, ваши режиссерские навыки просто потрясающие. Я в восторге от этих рекламных роликов".
 
 Лысый Чен засмеялся: "Какие режиссерские навыки вы можете видеть из этих рекламных роликов. Всё, что я делал, это контролировал время съёмок. Это ты придумал историю, стоящую за рекламой. Ты все еще платишь мне так много".
 
 "Ai..... Учитель Чен, вы это заслужили. О, ваш фильм был запущен где-то раньше, но у меня не было времени посмотреть его. Как он был?"
 
 В этом году Лысый Чен и Чжао Лиронг сняли фильм. Фэн Юй вспомнил об этом фильме из своей прошлой жизни. Он смотрел этот фильм по киноканалам и считал его забавным. Но он слышал, что этот фильм потерпел убытки из-за влияния рынка.
 
 "Не упоминайте об этом. Несмотря на то, что фильм был показан, никто не покупает билеты на его просмотр". Когда он упомянул о своем фильме, Лысый Чен, очевидно, был расстроен.
 
 "Учитель Чен, почему вы не сказали мне об этом? Вы продали права на VCD фильма?"
 
 "А? Права на VCD? Я никогда раньше не продавал такие права." Лысый Чен ответил.
 
 "Тогда продай его мне. Назови мне цену. Я не буду торговаться с тобой".
 
 Лысый Чен сделал некоторые ментальные расчеты по своим потерям из этого фильма и спросил: "100 000 ЮАНЕЙ?"
 
 "Нет проблем. В будущем я выкуплю все ваши права на VCD на ваши фильмы. Просто назовите мне цену". 100,0000 RMB. Диск VCD продавался за 10 юаней, а стоимость диска была всего 1 юань. Сколько прибыли было в этой сделке? Если бы было продано более 10,000 VCD дисков, Фэн Юй окупил бы свою стоимость. Этот диск VCD, несомненно, продал бы более 10 000 юаней. Кроме того, это увеличило бы разнообразие VCD на рынке. Wind and Rain Electronics покупали права на множество фильмов.
 
 С этими 100 000 RMB, Лысый Чен не будет нести никаких убытков. Его фильм стал первым фильмом, который заработал деньги с 1990 года и будет записан в историю. Лысый Чен был очень благодарен Фэн Юю и сказал ему, что в будущем будет снимать рекламные ролики Фэн Юя за половину его обычного гонорара. Больше он ничего не примет!
 
 Фэн Юй искренне поблагодарил его. 100,000 RMB могли бы помочь Фэн Юю сэкономить много денег в будущем.......
 
 Фэн Юй позволил Шефу Тянь, нескольким другим тренерам и всем спортсменам появиться в этих рекламных роликах. Он также заплатил всем им некоторые гонорары за участие в соревнованиях. Каждый из них получил 5000 юаней за участие в рекламных роликах и 5000 юаней пособий.
 
 Эта сумма принадлежит им. Все тренеры и спортсмены никогда раньше не зарабатывали так много денег. Таким образом, когда Шеф Тянь и остальные знали, что спортсмены получат дополнительные выплаты от Фэн Юя, они не будут отчитываться перед вышестоящими, и закроют один глаз.
 
 После того, как Фэн Юй выдал пособия спортсменам, он заметил, что все спортсмены были взволнованы и тронуты. Все они постоянно благодарили Фэн Юя.
 
 Фэн Юй также посмотрел на спортсменов и прохладно сказал: "Я делаю это, чтобы поблагодарить всех вас за вклад, который вы внесли в развитие нашей нации. Я надеюсь, что все вы будете творить чудеса на предстоящем Чемпионате Мира!".
 
 Hmmm.... Я смогу вернуть все свои инвестиции только тогда, когда все вы добьетесь хороших результатов.
 
 После выступления Фэн Юя, все спортсмены поклялись показать свои лучшие результаты на предстоящих соревнованиях и не подведут Фэн Юя. Фэн Юй был шокирован. Не подвести меня? Вообще-то, в этом не было необходимости. Если бы во время интервью эти спортсмены могли......
 
 Фэн Юй помахал спортсменам и сказал им кое-что. Все спортсмены кивнули и сказали, что это не проблема. Даже некоторые сказали, что это их обязанность.
 
 ……
 
 "Шеф Ченг, помогите мне изменить рекламу в этих слотах на эту рекламу. Вы можете проверить эти рекламные ролики сейчас и дать разрешение". Фэн Ю передал рекламные ролики Чэну Баочжуну.
 
 "Менеджер Фэн, вы постоянно меняли рекламу. В настоящее время у вас есть записи камер видеонаблюдения о смене рекламных роликов."
 
 Фэн Юй посмотрел на Чэна Баочжуна: "Верно. Я также удерживаю рекорд по оплате CCTV самых больших рекламных сборов за все эти годы."
 
 "Хахаха. Менеджер Фэн, вы также владеете большинством рекламных слотов."
 
 "Давайте прекратим говорить об этом. Поторопись и проверь рекламу. Вечером я заказал столик в ресторане Донг Лай. Спроси свою жену и детей".
 
 "Вы слишком щедры. Как я могу позволить тебе сделать этоgt;" Хотя Чэн Баочжун сказал это, он сразу же взял трубку, чтобы позвонить жене?
 
 После просмотра рекламы. Чен Баочжун зажег сигарету: "Менеджер Фэн, в вашей рекламе есть фальшивая реклама?"
 
 Фэн Юй был тем, кто разоблачил все фальшивые товары для здоровья, и почему он допустил такую же ошибку?
 
 "Конечно, нет. Каждое предложение в рекламе реально. Например, все спортсмены берут наш глюконат кальция, а когда они говорят, что их берут племянники, то их племянники действительно берут их. Когда они говорят, что покупают для своего племянника, они действительно покупают для своего племянника. Все, что было упомянуто в рекламе, реально!"
 
 Все эти лекарства одобрены для спортсменов. До тех пор, пока они не примут большое количество этих лекарств, ничего не пойдет не так. Шеф Тиан действительно испытывает боли в желудке и действительно принимал лекарства для желудка от Бинг-Сити Фармасьютикал Предприятие.
 
 "Так как вы осмеливаетесь это говорить, то это не должно быть проблемой". Какие слоты вы меняете и есть ли у вас другие пожелания?"
 
 "Никаких других запросов. Просто измените рекламу, основываясь на тайминге рекламы." Фэн Юй менял рекламу прайм-тайм слотов, которые он получил от поддельных медицинских препаратов.
 
 ……
 
 "Эх, разве это не чемпион мира Ку Юнься? Спортсмены тоже простудятся?" Молодая женщина стукнула своего мужа.
 
 "А? Спортсмены тоже люди. Почему они не могут заболеть?"
 
 "Может, дома тоже приготовить коробку с лекарством от простуды? В последний раз, когда я подхватила грипп, вам пришлось отвезти меня в больницу посреди ночи, и вы ругаетесь вашим лидером за то, что на следующий день слишком устали на работе".
 
 "Хорошо. Завтра я куплю коробку лекарства от простуды. Какую марку мне купить?"
 
 "Только эту марку. Даже лучшие спортсмены принимают это лекарство."
 
 "Хорошо. Как называются таблетки для желудка?"
 
 "Желудочные таблетки Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз."
 
 "Точно. Я должен достать коробку этого желудочного лекарства. Я не выношу боли в желудке." Человек сказал.
 
 "Может, нам тоже купить коробку противовоспалительного препарата? К тому же, в последнее время ты чувствуешь усталость. Может быть, вам не хватает питательных веществ?"
 
 "Ты все еще хочешь, чтобы я принимал эти лекарства?" Мужчина посмотрел на женщину.
 
 "Какие медицинские препараты? Я говорю о мультивитаминных таблетках, которые рекламировали по телевизору. Они содержат 12 видов витаминов."
 
 "Это настоящий продукт?" Мужчина спросил подозрительно.
 
 "В напечатанной коробке они компенсируют в 10 раз больше, если продукт будет признан фальшивым. Кроме того, он производится фармацевтическим предприятием "Бинг Сити" и претендует на производство безопасных лекарств. Решено. Завтра я помогу вам купить коробку с витаминами. Вы должны его съесть. Ваша работа так утомительна, и вы должны заботиться о своем здоровье". Женщина сказала.
 
 "Хорошо. Тогда покупай".
 
 ……
 
 "Дорогая, зачем ты купила столько лекарств?"
 
 "Что ты знаешь? Эти лекарства должны быть дома. В случае, если кто-то из нас заболеет, нам не нужно будет ехать в больницу. Сестра Чжао по соседству тоже купила эти лекарства. Это тоже не дорого. Все эти лекарства стоят меньше 10 юаней и производятся на уважаемой фабрике. Не волнуйся".
 
 "Правда? Тогда почему вы не купили больше? Мы можем отдать их нашим родителям."
 
 "Мне все еще нужно, чтобы ты мне это сказала? Я уже отправил им лекарства!"
 
 ……
 
 "Госпожа Ван, почему вы покупаете так много лекарств?"
 
 "Держать дома. Если я простудилась или подхватила лихорадку, мне не нужно ехать в больницу. Тебе также нужно держать их дома. Ваш ребенок часто простужается."
 
 "Держать дома? Хорошо. Завтра я куплю две коробки, когда буду проходить мимо аптеки."
 
 Со временем люди начинают запасаться лекарствами дома, и продажи Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз начинают расти.
 
 Заметки переводчика: Вот дополнительная информация о Чжао Лиронге (1927-2000).
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhao_Lirong
 
 https://www.imdb.com/name/nm0955487/
 
 Лысый Чен много раз упоминался в этом романе. Его настоящее имя Чен Пейси.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Chen_Peisi
 
 Мать/Филиальный Сын Эрксяо и Материнское благочестие...
 
 https://www.imdb.com/title/tt0353017/?ref_=nm_knf_t4
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1233717

    
  





  Экстраординарный гений Глава 502 - Субоптимальное состояние здоровья


  

    
      В понедельник утром Чжан Руйцян прибыл на работу и, как обычно, начал читать газету. Это была его привычка. Он должен знать, что происходило в провинции Лонгцзян, не упустил ли он из виду некоторые проблемы.
 
 А? Субоптимальное состояние здоровья? О чем была эта статья? Чжан Руйцян начинает читать статью.
 
 Субоптимальное состояние здоровья - это этап между здоровьем и падающей болезнью. Симптомы этой стадии были вялыми и вялыми. Современный медицинский диагноз не смог бы точно диагностировать болезнь.
 
 Большинство симптомов были головокружение, головные боли, бессонница, чувствительность к температуре, быстрая простуда, вялость, боль везде.
 
 Эта статья была хорошо написана, но она была довольно пугающей. А? Автором этой статьи был профессор медицинского университета города Бинг? В газете также была его колонка. Он будет говорить об опасности нехватки питательных веществ? Сегодня он будет говорить об опасности нехватки кальция?
 
 В конце статьи профессор все-таки напомнил читателям, чтобы они обратили внимание на недостаток кальция и должны употреблять в пищу некоторые лекарственные препараты, дополняющие их кальций, чтобы предотвратить их неоптимальное состояние здоровья.
 
 Что такое Субоптимальный статус здоровья? Все люди должны иметь симптомы, перечисленные в статье. Кто не чувствует усталости после долгой работы? Кто не становится вялым, когда стареет? Разве это не типично для детей, когда они не могут сконцентрироваться? Если бы все дети были в состоянии сконцентрироваться, не было бы учеников, которые плохо успевают в школе.
 
 Чжан Руйцян посмотрел на статью и почувствовал, что уже пережил это раньше. Но он не мог вспомнить, когда сталкивался с этим в прошлом.
 
 Чжан Руйцян взял трубку и позвонил главному редактору областной газеты: "Вождь Ху, я Чжан Руйцян".
 
 "Да, мэр Чжан". Чем могу помочь?" Несмотря на то, что Чжан Руйцян не был его непосредственным начальником, он все же был помощником губернатора провинции. Его звание было намного выше, чем у главного редактора.
 
 Более того, Чжан Руйцян был голубоглазым мальчиком губернатора. Это проявилось в многочисленных повышениях за последние несколько лет. Главный редактор опасался не обидеть его.
 
 Главный редактор вспоминал статьи за последние несколько дней. Не было статей, в которых критиковали Бинг-Сити. Были даже некоторые статьи, которые комментировали успех Бинг-Сити. Почему звонил Чжан Руйцян?
 
 "Шеф Ху, я видел статью о неоптимальном состоянии здоровья в сегодняшних газетах, и было объявление о новой колонке, чтобы поговорить об этой теме и о проблеме нехватки питательных веществ. Почему эта статья была опубликована?"
 
 Шеф Ху взял копию газеты на своём столе и перевернул на эту статью. Он быстро просканировал статью. Что не так с этой статьей? Она говорила о проблемах со здоровьем, и читатели любят читать такие статьи.
 
 "Мэр Чжан, я не понимаю, что вы имеете в виду. Это сотрудничество с профессорами-медиками из университетов, чтобы создать колонку о здоровье. Это на благо всех в провинции". Это для того, чтобы подчеркнуть важность их здоровья. Что случилось?"
 
 "Нононо. Я не говорю, что эта статья плохая. Я только спрашиваю, является ли эта колонка твоей идеей или кто-то другой дал тебе эту идею?"
 
 "Ermmm.... Есть разница?"
 
 "Да. Я хочу знать, имеет ли Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз к этому отношение."
 
 "Немного. Один из профессоров, который будет писать в колонке, также является консультантом Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз. Но эти профессора из авторитетных университетов и не должны иметь много дел с Бинг-Сити Фармацевтическое предприятие". Шеф Ху был озадачен. Эти эксперты писали статьи для этой колонки, и какое отношение это имеет к Бинг-Сити Фармацевтическое предприятие?
 
 "Тогда скажите, какие статьи будут опубликованы? Вы это спланировали?"
 
 "Дайте подумать. Завтра речь пойдет о вредных последствиях недостатка цинка, а послезавтра - о недостатке железа. На следующий день - о витамине А. Какие-то проблемы?"
 
 "Нет проблем. Я просто хочу узнать больше. Я не буду вас больше беспокоить. Давайте встретимся, когда освободимся."
 
 Повесив трубку, Чжан Руйцян был уверен, что Фэн Юй как-то связан с этим! В конце концов, он вспомнил, почему такие статьи были знакомы. Когда Фэн Юй начал продавать масло премиум-кулинарии Тай Хуа, на рынке появились статьи о различиях между видами масла.
 
 В конце концов, масло для приготовления пищи Фэн Юй, которое продавалось очень дорого, не могло удовлетворить потребности рынка. Теперь масло для приготовления пищи Тай Хуа премиум-класса даже продавалось в Шэньяне и будет поступать в Пекинский регион!
 
 Этот парень использовал те же трюки. Он начал промывать мозги читателям?
 
 "О, это мэр Чжан". Почему вы так свободны позвонить мне? Ты знаешь, что я только что приехал в Бинг-Сити?" Фэн Юй пошутил.
 
 "Приезжай ко мне в офис сейчас же."
 
 "Это ты стоишь за этой статьей и колонкой?" Чжан Руйцян указал на газету и допросил Фэн Юя.
 
 "Что ты имеешь в виду, говоря, что за этим стоит я? Эта статья - научное доказательство. Она написана группой профессоров-медиков из авторитетных университетов. Это также было подтверждено экспертами из других университетов". Фэн Ю с гордостью ответил.
 
 "Вы делаете это, чтобы продать эти добавки?"
 
 "Да. Что в этом плохого?"
 
 "Почему вы не можете использовать нормальные методы маркетинга? Разве вы не получили хорошие результаты от рекламы в системе видеонаблюдения? Все лекарства хорошо продаются." Чжан Руйцян сделал выговор Фэн Ю. Этот Фэн Юй всегда использовал неортодоксальные способы продажи своих препаратов.
 
 "Мэр Чжан, что я сделал не так? Я даю всем больше знать о своём здоровье и в то же время говорю, чтобы они пополняли запасы необходимых питательных веществ, если их не хватает". Я делаю доброе дело".
 
 "Все эти питательные вещества случайно оказались продуктами фармацевтического предприятия Бинг Сити?" Чжан Руйцян чихнул.
 
 "Мэр Чжан, фармацевтическое предприятие также является компанией нашего города". Мы также платим налоги. Разве вы не хотите, чтобы у этой компании все было хорошо?" Фэн Юй улыбнулся и попросил Чжана Руйцяна вернуться.
 
 This......
 
 Чжан Руйцян был в растерянности. Действительно, если продукция фармацевтического предприятия Бинг-Сити хорошо продавалась, то город от этого выиграет. Это также было то, что он хотел увидеть. Но он все равно чувствовал, что метод Фэн Юя был слишком странным и не подходящим. Но он должен признать, что методы Фэн Юя всегда давали выдающиеся результаты.
 
 "Вы используете этот метод только в Longjiang Daily?"
 
 "Конечно, нет. Я разместил рекламу в более чем 20 провинциальных газетах и радиостанциях. О, книга на эту тему будет опубликована позже".
 
 "Опубликовать книгу?"
 
 "Точно. Название этой книги - "Субоптимальное здоровье". Не только эта книга будет продаваться в Китае, но и будет переведена на более чем 20 языков и продаваться по всему миру. Эта книга будет выпущена в продажу по всему миру в одно и то же время!"
 
 "Продается по всему миру? Кто автор? Вы?" Чжан Жуйцян не мог согласиться на публикацию книги Фэн Юя.
 
 "Конечно, это не я. Эта книга написана профессорами нашего медицинского университета в городе Бин и китайского традиционного медицинского университета. Мы проверили содержание этой книги у экспертов со всего мира, и они порекомендовали ее. Я оцениваю продажи этой книги как таковые. Около 1 миллиона экземпляров".
 
 "Сколько? 1 миллион экземпляров?" Чжан Руйцян был шокирован. 1 миллион экземпляров? Фэн Юй шутил? Сколько экземпляров продал бы средний медицинский журнал? "Поторопись и расскажи мне о деталях".
 
 "Брат Лю, брат Лю, я здесь уже довольно давно. Где мой чай? Хочешь, чтобы я лично заварил себе чашку?" Фэн Юй кричал в сторону двери. Этот разговор займёт некоторое время, и как он может обойтись без чашки чая?
 
 Секретарь Лю немедленно вскочил с места: "Я завариваю ваш чай. Он скоро будет готов!"
 
 Чжан Руйцян думал в своем сердце: "Чей это был секретарь? Почему мой секретарь выполнял ваши приказы более усердно?"
 
 Записки переводчика: Информация о неоптимальном состоянии здоровья взята из Вики.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Suboptimal_health
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1233718
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      "Брат Лю, ты слишком скупой. Что это за чай? Где листья высококлассного чая мэра Чжана Длинный Цзин?" Фэн Юй сделал глоток и закричал."
 
 "Нет. Это единственный чай. Нельзя пить, если тебе не нравится!" Чжан Руйцян рычал с черным лицом. У меня есть только кусочек хорошего чая, и это пустая трата времени, чтобы дать тебе его выпить!
 
 Фэн Юй закатил глаза на Чжана Руйцяна. Мэр? Где ты можешь найти такого скупого мэра?! Неважно. Этот чай подойдёт. В любом случае, я не люблю пить чай.
 
 "Ты достаточно выпил? Хочешь, я помогу тебе зажечь сигарету?" Чжан Руйцян ворчал. То, как Фэн Юй потягивал эту чашку чая, займёт больше 10 минут!
 
 "Сигареты не нужны". Моя сестра ушла на работу, а я все еще не пообедал. Попросите столовую добавить еще 2 блюда. Не нужно быть слишком щедрым. Просто тушите большого серебряного карпа. Этот обычный карп не очень вкусный. А еще тушеные свиные рёбрышки подойдут. Я предпочитаю более тонкие части и не люблю жирное мясо".
 
 Чжан Руйцян думал в своем сердце: "Ты придешь в нашу правительственную столовую на обед и все еще хочешь быть таким придирчивым?"
 
 "Ты собираешься говорить?!"
 
 "Хорошо. Почему ты так волнуешься?" Фэн Юй снова закатил глаза. Этот Чжан Руйцян был совсем не спокоен. "Мэр Чжан, вы думаете, что только китайцы беспокоятся о своём здоровье? Эти иностранцы не беспокоятся о своем здоровье? Разве они не хотят жить дольше и здоровее?"
 
 "У них должно быть то же самое мышление."
 
 "Конечно, они хотят жить дольше и здоровее. Это забота всех на этой планете. Кроме разоренных войной регионов, большинство людей захотят жить дольше и наслаждаться жизнью. Вот почему быть здоровым - это забота и область внимания. Концепция Субоптимального состояния здоровья не придумана нами. Бывший советский ученый Беркман впервые упомянул об этом в 1980-х годах. Он описал этот статус как "Третий статус" (Zhang amp; Shao, 2015). Беркман также является переводчиком русской версии этой книги. Он также является одним из экспертов, которые проверили содержание этой книги".
 
 "Хотите сказать, что это Субоптимальное Здоровье не то, что вы придумали? Это что-то из бывшего Советского Союза?"
 
 "Что выдумал? Я говорил много раз. Это наука. Наука!" Фэн Юй был в ярости. Я похож на мошенника? Почему ты всегда думаешь, что я обманываю других?
 
 "Прекрасно. Наука. Я также не говорил, что это не наука. Почему ты кричишь?" Чжан Руйцян медленно зажёг сигарету. Ему нравится видеть, как Фэн Юй злится.
 
 "Хотя это подздоровье не придумано нами, мы провели дальнейшие исследования на эту тему и использовали простой и понятный способ объяснения этого статуса. Например, бессонница и мечтательность, вялость конечностей и т.д.". (Примечания переводчика: миры, написанные курсивом, на английском языке).
 
 Фэн Ю специально смешала некоторые английские слова, чтобы объяснить этот подуровень здоровья. Он не хочет, чтобы Чжан Руйцян понял, о чем говорил.
 
 "Говори по-китайски!" Чжан Руйцян был в ярости. Он знал, что Фэн Юй сделал это специально.
 
 Фэн Юй придал Чжан Руйцяну "необразованный страшный" вид и продолжил: "Чем богаче нация, тем больше их заботит здоровье". Это связано с культурой питания, образом жизни и т.д., почти 90% людей находятся в субоптимальном состоянии здоровья. Самыми серьезными были люди среднего возраста, за которыми следовали старшие и младшие. Если эти люди знают о своем нынешнем состоянии здоровья, думаете ли вы, что они ничего не сделают для его повышения?".
 
 "Они должны". Мысли Чжан Руйцяна медленно уводили Фэн Ю.
 
 "Верно, они обязательно что-нибудь сделают". Знаете ли Вы, какие страны в этом мире больше всего акцентировали внимание на медицинских препаратах? США, Япония, Франция, Австралия и др. Все эти страны являются развитыми странами. Но они производят только медицинские препараты, а мы производим лекарства. Вот в чем разница между ними и нами. Если два продукта утверждают, что имеют одинаковые эффекты и преимущества, вы выберете продукт, который производит пищевая компания или авторитетная фармацевтическая компания?".
 
 "Я наверняка поверю фармацевтической компании. Однако я не уверен насчет других стран. Наша индустрия медицинских препаратов пошла наперекосяк. Есть ли проблемы с этими медицинскими продуктами в других странах?".
 
 "Никаких проблем? Если мы хотим, чтобы у этих продуктов были проблемы, то у них наверняка будут проблемы!". Фэн Юй постучал по столу.
 
 "В других странах есть поддельные медицинские препараты?"
 
 "Поддельные продукты существуют в каждой стране. Но в настоящее время в нашей стране больше поддельных медицинских препаратов. Нам нужно только найти медицинские товары в стране, которые имеют проблемы, как ложная реклама, недостаточное количество ингредиентов и не соответствует тому, что было заявлено на этикетках и т.д., мы можем использовать средства массовой информации, чтобы разоблачить их. Доверие потребителя к продуктам будет снижено, и это будет наша возможность!". Фэн Юй сказал с гордостью.
 
 "Это значит, что именно вы стоите за этим специальным эпизодом?" Чжан Руйцян понял, что продажи фармацевтического предприятия "Бин Сити" выросли после падения этих медицинских препаратов. Может ли это также быть частью сюжета Фэн Юя?
 
 "В какой-то степени, я сделал это намеренно. Я не люблю этих жуликов и хочу преподать им урок". Если бы они обманывали этих иностранцев, я бы не беспокоился о них".
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя. Он был безмолвным. Какие у этого парня есть ценности? Но Чжан Руйцян должен признать, что он может поступить так же.
 
 "Те компании в других странах не могут производить подобную продукцию?" Чжан Руйцян спросил.
 
 Фармацевтическая промышленность западных стран была более развита, чем Китай. Это то, что Чжан Руйцян не может отрицать. Именно поэтому самые передовые медицинские препараты в мире были изобретены западными странами. На сегодняшний день не было ни одного китайца, получившего благородную премию.
 
 "Они могут. Но я провел исследование рынка. В настоящее время ни один подобный продукт не делал никакой рекламы. Более того, наши продукты рекомендованы экспертами и профессорами".
 
 "Рекомендованы экспертами и профессорами? Почему они рекомендуют наши продукты?" Чжан Руйцян не верит. Эти эксперты и профессора должны были уже работать с некоторыми крупными фармацевтическими фирмами. Почему они будут рекомендовать продукты "Фэн Юй" вместо продуктов собственной фирмы?
 
 Фэн Юй улыбнулся и ответил: "Если вы заплатите им достаточно, они, естественно, порекомендуют наши продукты". В предыдущей жизни "Фэн Юй" было много семинаров по здоровью и покупок товаров для здоровья по телевизору. Все они имитировали другие страны. В этой области Китаю все еще не хватало отставания от других стран.
 
 Когда Фэн Юй инвестировал в фармацевтическое предприятие города Бин, он попросил Фу Гуанчжэна помочь ему связаться с некоторыми зарубежными экспертами и медицинскими торговыми компаниями. Он хочет искать будущих партнеров.
 
 Потратив немного денег, Фэн Юй связался с компаниями в десятках стран. Его лекарства будут распространяться по всем этим странам в кратчайшие сроки.
 
 Фэн Юй был уверен, что зарубежный рынок не продержится долго, и в течение года гигантские фармацевтические МНК вернут себе долю рынка. Но этого периода будет достаточно для того, чтобы фармацевтическое предприятие Бинг-Сити заработало много денег, а также повысило свою репутацию и узнаваемость бренда.
 
 На данный момент фармацевтическое предприятие Бинг-Сити до сих пор не имеет выдающихся продуктов. Но еще через 1-2 года все будет по-другому. Это произошло потому, что компания Pfizer начала разработку одного из видов лекарств для лечения сердечно-сосудистых заболеваний - Силденафила. Их первая фаза разработки будет конкурировать где-то в следующем году, а после этого будет длительный клинический испытательный период".
 
 Результаты исследования были очень неудовлетворительными, и лекарство не было эффективным в лечении пациентов. Но те, кто участвовал в исследовании, отказались возвращать лишние таблетки. Это произошло потому, что они обнаружили "побочные эффекты" этого лекарства.
 
 Пцифер начала исследовать эти "побочные эффекты" и снова провела испытания. К тому времени, как этот препарат появился на рынке, это было уже в 1998 году. Это новое лекарство было также известно как Виагра!
 
 Фэн Юй ждал завершения клинических испытаний и не достиг хороших результатов. В это время он приобретает формулу и права на этот препарат, и сразу же подает заявку на патент. Он хочет получить контроль над этим чудесным лекарством, которое будет сгребать сотни миллионов каждый год!
 
 Заметки переводчика: Pjizer Inc. должна быть знакома со многими из нас. Вот информация об этой компании, взятая из Wiki.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Pfizer
 
 Силденафил
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sildenafil
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1233719
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      "Эй, ты читал газеты? Это неоптимальное здоровье, если человек не может сосредоточиться. Телу не хватает цинка. Может, купить цинковую добавку для нашего сына?"
 
 "Это реально?" Мужчина повесил пальто в гардеробе.
 
 "Почему бы и нет? Даже эксперты сказали это. Эти эксперты - профессора из медицинских университетов. Они так же квалифицированы, как и врачи в больнице компании." Женщина ответила.
 
 "Хорошо, просто купи немного. Сколько это стоит?"
 
 "Не много. Это всего несколько юаней за коробку и продлится 10 дней. Стадия лечения составляет 3 коробки, а общая сумма должна быть чуть больше 20 юаней. Вы не готовы тратить 20 юаней в месяц на здоровье нашего сына?".
 
 "Конечно, нет. Просто идите и купите. Все мои деньги хранишь ты". Мужчина ответил.
 
 "Я просто обсуждаю это с тобой. Почему ты так со мной обращаешься?"
 
 "Ладно, ладно, ладно. Извини. Это все моя вина. Ужин готов?"
 
 "Ты знаешь только, как есть. Линглинг, выходи на ужин." Женщина ворчала и пошла наполнить миску мужа рисом.
 
 Те, кто курит, пьет и любит сладкую еду, должны увеличить потребление витамина В1. Те, у кого угловой шейлит, язвы во рту и Берибери, часто являются симптомами недостатка витамина В1.
 
 Конъюнктивит, угловой шейлит и т.д. - признак дефицита витамина B2. Низкий иммунитет, неспособность к концентрации внимания, усталость и т.д. являются признаками недостатка витамина В6 в организме.
 
 Потеря концентрации, анемия может быть вызвана недостатком витамина В12. Можно увеличить потребление этого витамина, употребляя в пищу больше винограда, апельсинов, персиков и т.д. Поскольку организм не может хранить витамины, такие как B1, эти фрукты следует принимать ежедневно.
 
 "Дорогая, дорогая, посмотри на это. В этой статье говорится, что ваше состояние Берибери может быть вызвано недостатком витамина B".
 
 "Что такое витамин?"
 
 "Витамины, незаменимые витамины, необходимые нашему организму. Это очень важно для нашего организма. Завтра я куплю бутылку того лекарства, которое рекламируется по телевизору. Как называется это лекарство? Точно. Он называется Мульти-витаминные таблетки. Он дополнит более 20 видов витаминов. Он также недорогой".
 
 "Недостаток витаминов действительно причина?"
 
 "Даже если это не причина, наличие большего количества витаминов не причинит нам вреда. Это также не дорого. Если это эффективно, вы должны продолжать принимать его, чтобы предотвратить состояние нездоровья. Это было написано в статье".
 
 Фэн Юй опубликовал эти статьи в газетах по всему Китаю. Колонки "Здоровье" были установлены в газетах для повышения осведомленности о неоптимальном состоянии здоровья. Фэн Юй также нанял местных экспертов для написания статей по этому вопросу.
 
 Конечно, эти эксперты были консерваторами и использовали такие слова, как "Может быть, может быть, высокие возможности и т.д.". Но читатели интерпретировали это по-другому. По их мнению, даже эксперты консультировали их по этому вопросу. Так что это должно быть правильно. Второго пути не было.
 
 Когда читатели читали газеты и слушали радиоприемники, они понимали, что у них есть некоторые из этих симптомов, и это был признак неоптимального состояния здоровья. Они могли заболеть в любой момент.
 
 Люди многому научились у газет и радиостанций.
 
 Но все они не до конца понимали этот подуровень здоровья. Субоптимальное состояние здоровья - это долгосрочное состояние. Кто не чувствует усталости время от времени? Если человек чувствовал усталость в течение длительного периода времени, то это будет считаться Субоптимальным состоянием здоровья.
 
 Когда люди читают эти статьи и слушают радиостанции, они выбирают только то содержание, которое хотят услышать. Даже в параграфе или отрывке они просто выбирают запомнить предложение или даже некоторые фразы.
 
 И именно поэтому все они становились "экспертами". Эти "эксперты" любят советовать другим, чтобы показать, что они знают больше и культурны.
 
 По мере того, как эта информация передавалась от одного к другому, она искажалась. Эти слова, такие как "Может быть, может быть, высокие возможности и т.д.", которыми пользовались эксперты, были уже в процессе работы.
 
 Пища, рекомендованная экспертами, была дорогой. Некоторые из них были дорогими сезонными фруктами и мясом, например, курица, рыба или утка. Все это было дороже, чем продукты Фэн Ю!
 
 Более того, если употребление этих продуктов было эффективным, почему до сих пор существуют медицинские продукты? По телевидению рекламировалось, что даже лучшие спортсмены брали эти лекарства и покупали их для членов своей семьи. Они должны быть очень эффективными.
 
 Принимать эти лекарства было лучше, чем эти медицинские препараты. Что такое препараты для здоровья? Если бы камеры видеонаблюдения не разоблачили их, все бы все равно были в темноте.
 
 Эти продукты были произведены авторитетной крупной фармацевтической компанией и рекламировались с помощью системы видеонаблюдения. Это должно быть безопасно для потребления. CCTV объявили, что они будут отражать и обещают не выпускать в эфир ложную рекламу.
 
 Статьи в газетах были очень объективными. Они не рекомендовали никаких продуктов и говорили только о знаниях и информации. Но на самом деле это были маркетинговые стратегии. Маркетинг, основанный на знаниях, и концептуальный маркетинг.
 
 Эта стратегия использует распространение информации и знаний среди всех. Когда массы читали статьи и слушали радиостанции, они думали о том, чтобы купить эти медицинские товары. Но, возможно, они не будут покупать вашу продукцию, так как на рынке могут быть похожие продукты.
 
 Вторым типом стратегии было использование экспертов для продажи этих продуктов. Через газетные статьи, радиостанции и семинары распространялась концепция состояния "Субздоровья". Потребителям напоминали и предупреждали, что если они ничего не сделают со своим здоровьем, они могут легко заболеть.
 
 Когда эти эксперты заканчивают говорить о состоянии суб-здоровья на радиостанциях, они, как правило, общаются со слушателями, разрешая им позвонить. Большинство слушателей будут спрашивать, есть ли у экспертов какие-либо продукты, которые они могут порекомендовать им.
 
 В течение этого времени эти эксперты будут рекомендовать некоторые медицинские препараты. Все эти эксперты собрали деньги, и они знали, что Бинг Сити Фармасьютикал Энтерпрайз является уважаемой компанией, и лекарства, которые они производят, соответствуют стандартам. У них не было никаких сомнений в том, что они порекомендуют эти продукты!
 
 Слушатели услышат рекомендации экспертов и увидят рекламу по телевизору. Они бы поверили и подсознательно выбрали эту марку лекарственных средств.
 
 Также была представлена книга "Субоптимальное здоровье". Эксперты приняли участие в написании этой книги. Несмотря на то, что им не очень много заплатили за работу, эти эксперты не возражают, когда услышат, что книга будет переведена более чем на 20 языков. Все они хотели славы.
 
 Рекомендуя медицинскую продукцию, эксперты также рекомендовали эту книгу. Они бы упомянули, что эта книга переведена более чем на 20 языков и будет издана в более чем десятке стран, продажи этой книги также увеличиваются в геометрической прогрессии.
 
 Это также было то, чего хотел Фэн Юй. Китайские показатели продаж помогли бы Фу Гуанчжэну вести переговоры с зарубежными издательствами. Это был бестселлер, и вы должны платить больше за наши права.
 
 Фэн Юй была уверена, что все суммы, выплаченные экспертам и профессорам, будут возвращены только с продаж книг.
 
 Каков результат? Беспроигрышная ситуация для всех сторон!
 
 Эксперты и профессора получили деньги и славу. Без того, чтобы Фэн Юй не дёргал за ниточки, все эти эксперты не смогли бы получить собственные колонки в газетах. Зарубежные эксперты также получили нужные им разоблачения.
 
 Фэн Юй не тратил деньги и мог эффективно продавать свою продукцию. Судя по тому, как идут дела, он мог бы извлечь выгоду из этой книги.
 
 Фэн Юй лежал на своем диване, смотрел отчет о продажах книги.
 
 Эпоха "целой нации не хватает питательных веществ" наконец-то наступила. Европейцы, американцы, азиаты и т.д. все вы имеете неоптимальное здоровье и недостаток питательных веществ!
 
 Заметки переводчика: Это была глава с большим количеством медицинских терминов. Я не смог найти ничего о маркетинговой стратегии, написанной автором. Я перевел название стратегии буквально с рая. Если вы знаете о правильном термине этих стратегий, пожалуйста, дайте мне знать.
 
 Угловой шейлит
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Angular_cheilitis
 
 Берибери
 
 https://www.healthline.com/health/beriberi
 
 Конъюнктивит
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Conjunctivitis
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1233720
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      Глава 505. Вся эта слава должна быть моей!
 
 В середине августа в новостях вдруг появилось сообщение о том, что китайская спортсменка Цюй Юнься завоевала золотую медаль на дистанции три тысячи метров на чемпионате мира по легкой атлетике ИААФ!
 
 Популярность Ку Юнься росла. До этого момента могли существовать люди, которые не обращают внимания на спортивные события. Но когда об этом сообщали во всех новостях, все выглядело совсем иначе, это было событие, мимо которого никому не пройти!
 
 Многие люди заметили, что внешность этой Ку Юнься выглядит знакомой. О, так это ведь она снималась в каких-то рекламных роликах?! Подождите, это значит, что кальциевое лекарство, одобренное Ку Юнься, действительно является полезным? Те люди, которые раньше не верили в этот продукт, начали покупать глюконат кальция для своих детей!
 
 Два дня спустя CCTV ньюс сообщила еще одну новость. Китайский спортсмен Лю Дун завоевал золотую медаль на дистанции одна тысяча пятьсот метров на чемпионате мира по легкой атлетике ИААФ!
 
 Эта новость была почти такой же, как и предыдущая, за исключением того, что всего лишь имя и цифры были другими. Но теперь, все больше людей начинают замечать Лю Дуна!
 
 А еще два дня спустя Ван Цзюнься выиграл забег на десять тысяч метров, а люди уже привыкли следить только за этими новостями.
 
 Неужели спортивная команда, которую мы послали, действительно была такой сильной? Мало того, что они выиграли золотую медаль, но было также несколько других, которые выиграли серебряную и бронзовую медали. Конечно, серебряные и бронзовые медали не были достойны того, чтобы о них сообщали в новостях, но это было продолжением предыдущих событий.
 
 А поскольку основной главный новостной канал CCTV сообщил о чемпионате мира, значит и остальные местные телеканалы, радиостанции, газеты и даже журналы сразу же следуют их примеру. Также сообщалось о тех спортсменах, которые завоевали медали, но не были показаны в новостях CCTV. Популярность этих спортсменов росла и дальше.
 
 Таким образом, многие люди, прослеживая популярность и успехи своих, уже ставших любимыми спортсменов, начинают обращать внимание на рекламу, транслируемую по телевидению, и подсознательно запоминают рекламные сообщения в рекламных роликах.
 
 А потом появились более важные новости. Поскольку эти спортсмены совершили прорывные выступления и теперь во всем мире восхищались и гордились Китаем, премьер-министр Китая встретится со всеми ними, включая тренеров.
 
 Тренер Ма был расстроен и в то же время счастлив, когда услышал о выступлении всех этих спортсменов на чемпионате мира. Он должен быть тренером, который привел всех этих спортсменов к победе. Он должен получить кредит за их выступления и их призовые деньги, потому что они начинали свое восхождение именно с ним, тренером Ма!
 
 Однако тренер Ма был рад, что все эти спортсмены добились хороших результатов, его обнадеживало хотя бы то, что почти все должны были знать, что это произошло благодаря и его тренировкам. Поможет ли ему теперь высшее руководство, после такого триумфа его бывших учеников, вернуть себе пост главного тренера этой команды?
 
 Для самого премьер-министра страны было честью встретиться со всеми этими спортсменами и тренерами! А разве он не должен быть одним из тренеров?
 
 Но пока тренер Ма ждал, когда все спортсмены вернутся обратно в Пекин, он все еще не получил уведомления от своих лидеров о том, что он тоже должен присутствовать на встрече между командой и премьером.
 
 Тренер Ма был встревожен. Это была последняя возможность для него. Если он не воспользуется этой возможностью, то выйдет из спортивного круга. И он уже никогда не сможет вернуться!
 
 Когда тренер Ма только начинал строительство собственной тренировочной базы в Ляньюньгане, изначально, у него были средства. Он воспользовался именем Национальной команды, и местные власти дали ему земельный участок бесплатно. Он продал формулу продукта для здоровья, взял на себя одобрение китайской черепашьей эссенции и забрал призовые деньги у спортсменов. У него было более чем достаточно средств, чтобы построить тренировочную базу. Даже общежитие спортсмена было рассчитано на три этажа.
 
 Но после начала строительства все деньги тренера Ма были конфискованы! Мало того, его зарплата за три месяца, премии, надбавки и так далее также вычли. А затем и все его спортсмены решили уйти от него к другому тренеру. Теперь у него даже нет ни одного спортсмена для участия в международных соревнованиях!
 
 Тренер Ма теперь был в долгах. Он должен банку, строительной компании и поставщику материалов! Но он твердо верит, что если сможет вернуться на пост главного тренера этой команды спортсменов, то ему не составит труда погасить все эти долги.
 
 Эта команда была национальной. Это были спортсмены, выступавшие на мировой арене. С этими спортсменами деньги будут накатывать постоянно, словно океанские волны, ведь они успешно выступают на соревнованиях, получают одобрение для участия и посещения всевозможных рекламных мероприятий.
 
 Однажды, один владелец отеля, который пожелал, чтобы он и несколько его спортсменов приняли участие в открытии его отеля, предложил за участие в этом мероприятии десять тысяч юаней. Но тренер Ма посчитал тогда, что десять тысяч юаней - это слишком мало, и отклонил предложение.
 
 Конечно, если теперь кто-то предложит тренеру Ма даже хотя бы одну тысячу юаней, он обязательно согласится и будет присутствовать. Но никто не делал никаких предложений, даже таких скромных. Он был всего лишь тренером. Без чемпионов мира кто будет обращать свое внимание на такого тренера?
 
 Алло? Шеф Ли? Я Старый Ма!
 
 Старый Ма? Почему вы звоните мне в такое время? Я собираюсь уходить. Если у вас нет ничего важного, мы поговорим в какое-то другое время. Пока!
 
 Подожди минутку. Шеф Ли! Алло? Алло? - тренер Ма сжал телефон в руке и хотел разбить его об пол. Но он этого не сделал. Это был мобильный телефон, и он стоил тридцать тысяч юаней!
 
 Что он имеет в виду, когда говорит, что уходит? Это было просто оправдание! Было очевидно, что шеф Ли избегает его. Когда он был главным тренером, все эти чиновники выстраивались в очередь, чтобы встретить его. А теперь они обращаются со мной как с чумой!
 
 Но тренер Ма не осмелился показать свой гнев. Под его началом больше нет группы спортсменов мирового класса. Если он выкажет свой гнев по отношению к своему лидеру, у него будут неприятности.
 
 Тренер Ма вызвал еще нескольких лидеров, которые ранее были довольно близки к нему. Но теперь все они избегали его.
 
 Когда небо потемнело с наступлением ночи, тренер Ма решил бесстыдно, без приглашения, присутствовать на собрании. Он считал, что был именно тем, кто начинал тренировать этих спортсменов, и поэтому он тоже должен получить кредит за свою роль!
 
 Тренер Ма немедленно поехал в Государственный пансион. Именно здесь премьер-министр встретится со спортивной командой. Он припарковал свою машину совсем рядом с Государственным пансионом.
 
 Сэр, мы не позволяем людям входить без приглашения! - кто-то из охраны в дверях остановил тренера Ма. Премьер был уже там, и как кто-то мог просто так, по своему личному желанию войти в это место?
 
 Тренер Ма с важностью указал на себя: Я тренер этой спортивной команды, ты обязан меня пропустить! Сегодня премьер-министр встречается со спортивной командой и ее тренерами. Повторяю, впусти меня!
 
 Простите. У вас есть документы на одобрение?
 
 Документы на одобрение? Мне все еще нужно одобрение? Разве ты не знаешь, что именно я обучал Ку Юнься, Ван Цзюнься и Лю Дуна? - взревел тренер Ма.
 
 Я ничего об этом не знаю. Без разрешительных документов я не могу вас впустить. Вы можете связаться со своим лидером, и мы тогда позволим ему сопроводить вас внутрь! - этот человек не был обычным охранником. Даже если бы это был губернатор провинции, без предварительного уведомления он бы тоже не впустил губернатора!
 
 Связаться с лидерами, чтобы сопроводить меня? Если бы они захотели поговорить со мной, я бы не стоял здесь и не разговаривал с вами.
 
 Тренер Ма заметил, что под курткой охранника что-то выпирает. Этот охранник был вооружен. Он подумал о людях, присутствовавших на этом мероприятии, и передумал пробиваться внутрь.
 
 В конце концов, тренер Ма тихо ушел. На следующий день он смотрел новости и видел, как спортсмены и тренеры улыбаются и разговаривают с премьером. Он пришел в такую ярость, что разбил стакан об пол.
 
 Все это было из-за человека, который рассказал о продуктах для здоровья. Все из-за этого Ли Цзяюя. Все эти почести должны быть моими! 
 
 Фармацевтическое предприятие Бинг-Сити, не вините меня за то, что я позволил вам взять вину на себя!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1412405
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      Глава 506. Мы единственные!
 
 Фэн Юй был счастлив увидеть Ван Цзюнься, Цу Юнься и остальных спортсменов в новостях. Посмотрите на эти баннеры, особенно на тренировочных площадках. Название Тренировочного центра Ветер и дождь были четко, крупным планом показаны в кадрах. Это принесет огромное преимущество для бренда Ветер и дождь. Чем более узнаваемыми и знаменитыми будут эти спортсмены, тем больше наград они получит, и ему будет гораздо проще выйти на международный рынок.
 
 Фэн Юй уже все спланировал. Завтра он продолжит контакты с некоторыми газетными агентствами, потратит немного денег, чтобы заставить их публиковать больше репортажей об этих спортсменах. В отчетах должно быть заявлено, что эти спортсмены могут побить мировые рекорды.
 
 Далее будут Национальные игры. Эти спортсмены побьют мировые рекорды, а потом будет Чемпионат мира по марафону, где спортсмены выиграют золотую медаль. Обо всем этом стоит рассказать.
 
 Когда спортсмены побьют мировые рекорды, наступит благоприятное время для фармацевтического предприятия Bing City выйти на международный рынок! В других странах мира влияние спортсменов было больше, чем в Китае, особенно у рекордсменов мира! Но поскольку Фэн Юй планировал выйти на зарубежный рынок, в газетах появились статьи о фармацевтическом предприятии города Бин!
 
 Разоблачение поддельных медицинских продуктов было заговором!
 
 Кто-то придумал фальшивые новости, чтобы продать свои лекарства!
 
 За всем этим стояло фармацевтическое предприятие Бинг-сити!
 
 Заголовки всех крупных газет Китая пестрели новостями о том, что тренер Ма избил руководство фармацевтическое предприятие города Бин. В статьях сообщалось о нем как о жертве, и. якобы, он не знал, что китайская Черепашья Эссенция была поддельным продуктом. Когда продукт был изъят из продажи, он немедленно пожертвовал гонорары за одобрение и доходы от рекламы, которые он получил от продаж Энергии Жизни. Все эти деньги использованы для компенсации жертвам.
 
 Босс китайской Черепашьей Эссенции Ли Цзяюй был бывшим сотрудником фармацевтического предприятия города Бин. Тренер Ма был обманут, и приглашен, чтобы одобрить этот продукт, так как он считал, что это был авторитетный бренд. Этот текст в рекламных роликах ему подсунули, и он был уже обязан произнести эти строки по контракту, который он подписал, не проверив более тщательно. Но он чувствовал, что все это-заговор. Если нет, то почему лекарства фармацевтического предприятия города Бинг появились так внезапно на рынке, когда все подобные медицинские продукты исчезли с него?
 
 Тренер Ма выдвинул множество обвинений в адрес фармацевтического предприятия Бинг-Сити. Он также утверждал, что из-за этого инцидента под его началом больше не тренируются спортсмены.
 
 Тренер Ма также добавил, что многие страны предлагали ему перспективные проекты и высокие зарплаты, только для того чтобы он тренировал их команды, но он отказался как патриот. Он хочет внести свой вклад в развитие Китая и тренировать больше китайских спортсменов.
 
 Если бы не он, спортсмены не смогли бы добиться тех результатов, которые получили на чемпионате мира. А эти спортсмены даже не поблагодарили его! Они предали его месяц назад! Смогли бы эти спортсмены так быстро совершенствоваться, если бы базовые навыки его тренировок? Такие успешные выступления и высокие результаты были результатом и из-за его тренировок тоже!
 
 Обратите внимание, что после того как спортсмены сменили тренера, они сразу одобрили работы фармацевтического предприятия Бинг Сити. Они действительно принимали эти лекарства? Конечно, нет! Все это было ложью. Они все лгали!
 
 Тренер Ма мог сделать это только для того, чтобы привлечь внимание к собственной персоне. Это был единственный способ для его лидеров снова заметить его. Хотя он наверняка будет наказан за подобную выходку, но если он этого не сделает, то ему все равно придет конец. Он был по уши в долгах!
 
 Чжан Жуйцян, генеральный директор Bing City Pharmaceutical Enterprise и еще несколько человек позвонили Фэн Юю, чтобы обсудить, как они должны реагировать на эти обвинения. Если вовремя не погасить эту истерию, то их продажи будут значительно затронуты.
 
 Фэн Юй был рад, что интернет в это время не был популярен, когда он увидел эти статьи в газетах. Кроме того, телевизионные СМИ не осмелились сообщить об этом. Это были всего лишь газеты, а ними он мог легко справиться.
 
 Последствия газетных сообщений были очевидны. Все репортеры опубликуют подобные истории и создадут множество слухов, чтобы взорвать дело и увеличить тиражи. Всем известно, что сообщения о хороших новостях, не так привлекательны для читателей по сравнению с негативной прессой.
 
 Это был просто спор через средства массовой информации, а с каких это пор Фэн Юй проигрывает в споре?
 
 Фэн Юй собрал некоторую информацию и, проверив ее, попросил генерального директора фармацевтического предприятия города Бин организовать пресс-конференцию. В эту эпоху только у правительства могли быть пресс-конференции. Даже знаменитости не устраивают пресс - конференций. Когда Фармацевтическое предприятие Бинг-Сити организовало пресс-конференцию, все репортеры были взволнованы, так как это было что-то новое. Все они хотели собрать больше информации от Bing City Pharmaceutical Enterprise, и теперь компания была готова опубликовать больше деталей.
 
 Теперь я расскажу о нелепых обвинениях, выдвинутых тренером Ма в адрес нашей компании! Во-первых, китайская черепашья эссенция была создана в начале прошлого года и была создана до появления фармацевтического предприятия Bing City.
 
 Во-вторых, Ли Цзяюй был продавцом с XX Фармацевтической фабрики, но Ли Цзяюй работал там всего один месяц. И эта XX фармацевтическая фабрика стала одной из многих компаний, которые были объединены, чтобы стать в итоге фармацевтическим предприятием города Бин. XX Фармацевтическая фабрика была совместным предприятием, а основным акционером являлось частное лицо.
 
 В-третьих, наши лекарства были разработаны профессорами Пекинских университетов и имели сертификаты международных стандартов. Скоро мы будем экспортировать нашу продукцию в другие страны. Нет абсолютно никаких проблем с качеством нашей продукции.
 
 В-четвертых, ни одна часть нашей рекламы не была фальшивой. Каждое прозвучавшее предложение - правда!
 
 В-пятых, из того, что мы узнали о тренере Ма, это то, что он отдал одиннадцать миллионов юаней компенсации не потому, что он хотел пожертвовать эту сумму. Эта сумма была конфискована правительством! Это было совсем не то, что он утверждает!
 
 В-шестых, тренер Ма утверждает, что спортсмены смогли добиться своих результатов благодаря его тренировкам. А как насчет остальных тренеров? Может ли один человек лично тренировать десятки спортсменов?
 
 В-седьмых, тренер Ма сказал, что он стал жертвой скандала с продуктами для здоровья. Но разве все забыли, что говорили эти спортсмены? Почему они потребовали смены тренера?
 
 В-восьмых, тренер Ма утверждает, что высокие результаты спортсменов упадут после его ухода. Я так не думаю. Я верю, что под руководством нового тренера эти спортсмены будут выступать еще лучше, и наверняка побьют мировой рекорд!
 
 Все репортеры были взволнованы словами Генерального директора. Все обвинения тренера Ма были опровергнуты. Генеральный менеджер намекал, что тренер Ма выдвигает ложные обвинения против фармацевтического предприятия Бинг-Сити и что они отрицают все претензии тренера Ма!
 
 Как вы тогда объясните рост продукции вашей компании после того, как товары для здоровья были сняты с полок? Хотя все ваши продукты являются лекарствами, люди относятся к ним как к добавкам для здоровья? - спросил репортер.
 
 А что в этом плохого? Продукты для здоровья снимаются с полок именно потому, что есть проблемы с качеством этой продукции. Наши продукты не имеют никаких проблем и пользуются доверием потребителей. Все они хотят увеличить потребление питательных веществ, для улучшения своего здоровья и покупают наши продукты. Это совершенно нормально!
 
 Тренер Ма утверждал, что фармацевтическое предприятие Бинг-Сити было тем, кто стоит за разоблачением поддельных медицинских продуктов. Вы признаете это? - этот репортер задал уже более сложный вопрос.
 
 Генеральный директор фармацевтического предприятия Бинг- Сити улыбнулся: Да! Мы - те самые!
 
 Репортеры были в смятении. Фармацевтическое предприятие Бинг - Сити действительно было тем, кто разоблачил эти поддельные медицинские продукты?! Значит, обвинение тренера Ма было правдой? Фармацевтическое предприятие Бинг-Сити действительно имеет какое-то отношение к скандалу со здоровыми продуктами!!!
 
 Чиновники правительства города Бин, стоявшие рядом, тоже были шокированы. Как может Генеральный директор такое говорить? Независимо от того, имеете ли вы какое-либо отношение к скандалу, вы не должны признавать этого. Что-то не так с его мозгами?!
 
 Но генеральный директор фармацевтического предприятия Бинг-Сити спокойно продолжал: Что плохого в том, что мы разоблачаем эти поддельные продукты? Мы сами сделали что-нибудь противозаконное?
 
 Репортеры были ошеломлены: Вот именно! Что плохого в разоблачении этих фальшивых продуктов?!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1412406

    
  





  Экстраординарный гений Глава 507. Всем японцам не хватает цинка.


  

    
      Глава 507. Всем японцам не хватает цинка.
 
 На следующий день тренер Ма увидел статью в газете, и, прочитав ее, разорвал на куски. На полу уже валялись обрывки газетной бумаги, таких изданий было гораздо больше, чем он предполагал! Сомнительный характер и безнравственность? С каких это пор эти слова стали употребляться для описания личности тренера мирового класса?
 
 Тренер Ма хотел сжечь свою лодку, а она взяла и затонула, и он упал в реку, но к своему ужасу не умеет плавать!
 
 Да! Тренер Ма взорвал это дело, как и задумывал, и его лидер снова заметил его. Но на этот раз его руководитель уже просто уволил его, без объяснения причин!
 
 Но в одном ему, можно сказать повезло, какой-то таинственный бизнесмен, купил недостроенную тренировочную площадку тренера Ма и превратил ее в свою личную виллу с видом на море! И если бы не он, то тренера Ма бросили бы в тюрьму!
 
 Тренер Ма теперь горько сожалел о том, что сделал. Если бы он не был таким жадным, то не оказался бы в таком положении. Теперь его будущее просто исчезло, растворилось как дым.
 
 Тренировать за границей? Даже если Китай позволит ему уехать, те страны, которые пытались завербовать его в прошлом, больше не будут нанимать его. Никто не захочет, чтобы их спортсменов тренировал аморальный человек! А такая слава теперь утвердится за ним навсегда!
 
 Фэн Юй не очень обрадовался, когда узнал, что тренер Ма уволен. В конце концов, Фэн Юй решил помочь тренеру Ма, чтобы тот мог избежать тюрьмы. Конечно, Фэн Юй никогда не потерпит потерь и сделал это не из чувства сочувствия к бывшему тренеру. Просто местное правительство Ляньюнгана уже не могло дождаться, когда кто-то возьмет на себя этот проект. Если такое положение вещей сохранилось бы и дальше, то поставщики материалов и строительная компания будут разыскивать этих людей, давших разрешение на строительство, для погашения платежей по долгам и кредитам. Бизнесмен даже пожертвовал часть денег местному правительству, чтобы изменить порядок использования земельного участка.
 
 Городское правительство не заботило то обстоятельство, могут ли эти виллы быть проданы по закону или нет. Главное для них было решить эту проблему как можно быстрей!
 
 А для Фэн Юя, это было очень выгодной возможностью вложения средств, и в прошлой жизни Фэн Юй всегда мечтал иметь виллу с видом на море. Эта мечта сбылась в этой жизни. Кроме того, через несколько лет этот район будет объявлен зоной экономического развития, и цены на недвижимость взлетят. У Фэн Юя не было никакой перспективы понести убытки в результате этой сделки!
 
 Ты можешь начать показывать рекламу! - Фэн Юй позвонил Камеде Масао.
 
 Японцы начинают обращать внимание на рекламу одной необычной книги, которая довольно агрессивно проходит на Фудзи TV. Эта книга называлась Неоптимальное здоровье. В Японии уже появились авторы, рекламирующие свои новые книги. Но большинство из них давали объявления только в газетах, и даже если они использовали телевизионные станции для продвижения своих новых книг, у них не было опыта в деле превращения такой рекламы в телевизионную программу.
 
 Смысл и содержание этой программы состоял в том, чтобы пригласить профессора медицины в качестве ведущего, который будет рассказывать о здоровье и ежедневном потреблении питательных веществ. И главной темой было количество питательные веществ в пище и причины неоптимального состояния здоровья.
 
 Из-за нашей диеты японцам не хватает большого количества питательных веществ, и здоровье большинства из нас находится в неоптимальном состоянии. В основном нам не хватает цинка. Недостаток цинка в нашем организме приводит к недостатку белков и влияет на рост наших детей и мужскую фертильность!
 
 Честно говоря, я часто принимаю цинковые добавки. Этот вид лекарств закупается в Китае. Цинк является важным фактором мужской фертильности. Как вы все знаете, у меня два сына и две дочери. В моем нынешнем возрасте у меня все еще есть здоровая сексуальная жизнь с моей женой. А большинство мужчин в возрасте тридцати лет перестают заниматься сексом со своими партнерами!
 
 Существовала не только телепрограмма, но и реклама в газетах. В рекламе продвигались поливитамины и глюконат цинка. А большинство японских женщин были домохозяйками, и когда они увидели рекламу, то решили купить эти добавки для своих мужей!
 
 В телепередаче говорилось, что недостаток цинка приводит к снижению полового влечения и количества сперматозоидов у мужчин. Их мужья обычно возвращались домой поздно, и редко прикасались к ним. Но это происходило в основном потому, что они слишком устали из-за своей работы. Но теперь все эти женщины узнали, что это произошло потому, что их мужьям просто не хватает цинка.
 
 Хммм.... Надо обязательно достать книгу о неоптимальном здоровье и приготовить тоники для наших мужей. Профессор по телевизору также рекомендовал из китайской медицины такую добавку, глюконат цинка. Неудивительно, что в Китае было такое большое население. Ведь они уже давно знали о влиянии цинка на наш организм и постоянно употребляли в качестве дополнения к своему рациону питания!
 
 Программа также предупреждала о вредных последствиях дефицита цинка у детей. Все семьи с сыновьями начинают покупать глюконат цинка для своих детей.
 
 Многие японцы, вернулись после работы домой и увидели, что их ждет бутылочка, с синим лекарством, приготовленная их женами. Их жены хотели, чтобы они принимали эти волшебные лекарства. Один курс лечения составлял четыре недели, а эффект можно было увидеть, когда лечение закончится.
 
 Жены, конечно же, не рассказывали своим мужьям о цели, к которой они стремились с помощью этого лекарства. Они говорили мужу, что это просто тонизирующее средство, которое полезно для их здоровья!
 
 А некоторые мужья были очень растроганы такими жестами своих жен, другие же, просто ругали своих жен за то, что они зря тратят деньги. Экономика Японии была далека от процветания, и это было пустой тратой денег. Хотя, они, и высказали это своим женам, но все равно принимали это лекарство.
 
 Мужья тоже заметили, что в их домах внезапно появилась книга. Типичная домохозяйка обычно смотрит телевизор и редко читает. Неоптимальное здоровье! О чем была эта книга? Судя по названию, это медицинская книга. И любопытные мужья, конечно же, тоже заинтересовались и принялись листать эту книгу.
 
 После прочтения мужья поняли, что у них проявляются симптомы неоптимального состояния здоровья. Они всегда уставали на работе, потому, что им не хватало некоторых питательных веществ. Они должны увеличить потребление питательных веществ с помощью специальных продуктов питания и добавок. И вскоре эти японцы уже знали, какое лекарство они пьют. Это был продукт с добавкой цинка из Китая, а в этой книге подробно говорилось о последствиях недостатка цинка.
 
 Теперь уже и все мужья знали, почему их жены покупают для них это лекарство.
 
 Что же теперь делать? Они заставляли себя притворяться, что интересуются своими женами. Если нет, то их жены догадаются, что у них не было недостатка в цинке, и что они действительно просто теряли всякий сексуальный интерес к своим женам.
 
 В итоге частота секса с женами увеличивалась, а жены были счастливы и воочию могли увидеть и почувствовать буквально и на себе действие этого лекарства. Профессор им не лгал!
 
 Тогда надо купить этого лекарства больше!
 
 Конечно, у некоторых мужчин были свои проблемами со своим телом и физиологией, и они тайно покупали это лекарство просто для себя, зная об этом. Они в тайне, от всех, хранили эти лекарства в своих кабинетах, и каждый день выпивали по бутылочке во время обеда! Может быть, это был эффект плацебо, или лекарство действительно было эффективным. Но все они чувствовали, что их мужская сила значительно возрастает после приема лекарств.
 
 Из-за этого продажи глюконата цинка росли в геометрической прогрессии и продажи в некоторых регионах Японии были даже выше, чем в Китае.
 
 Фэн Юй был удивлен этим, он не рассчитывал на такую популярность этого средства в Японии. Он только хотел использовать психологические проблемы людей, для того, чтобы продать свое лекарство и расширить рынок сбыта, но он не ожидал, что результаты будут такими хорошими.
 
 Это также позволило Фэн Юю чувствовать себя более уверенно в продажах своего лекарства на рынках в западных странах.
 
 Однако Фэн Юю не нужно было слишком много придумывать, для того чтобы продавать свою продукцию за границей. Он просто передал продажу этих лекарств, своим партнерам по медицинской торговой компании в этих странах и теперь Фэн Юй должен был явиться в Гонконгский университет.
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 Гонконгский университет, это университет с долгой историей. Он славился своими медицинскими, деловыми, гуманитарными и политическими науками. Медицинский факультет был даже переименован в честь значительных пожертвований Супермена Ли. О том, что даже факультет можно было переименовать, благодаря финансовым вливаниям, Фэн Юй знал и завидовал этому. Но он мечтал о других масштабах, он хотел, чтобы его именем назвали университет. То, что весь университет будет назван в его честь, было большим достижением в его представлении, чем просто факультет!
 
 Что делало Фэн Юя самым счастливым, так это то, что в этом университете не было никаких перекличек. Экзамены в конце года тоже были не так уж важны, но задания были. Этот университет подчеркивает практичность.
 
 Хотя Фэн Юй выбрал факультет бизнеса, а не экономический и финансовый факультеты, в которых он был хорош, он все еще был уверен, что сможет эффективно выполнять свои задания.
 
 Фен, привет, я проведу тебя на встречу с руководителем университета. Также получилось купить квартиру для тебя прямо рядом с университетом! - Фу Гуанчжэн пристально посмотрел на Фэн Юя. В его глазах читался немой вопрос, и зачем тебе квартира за пределами университета? Ты все еще собираешься отрицать, что ты здесь не ради наших гонконгских девушек?
 
 Фэн Юй последовал за Фу Гуанчжэном через кампус. Конечно, Фу Гуанчжэн также пригласил лектора, чтобы тот вел его личное обучение. По пути Фэн Юй заметил, что зданий кампуса, названных в честь отдельных людей, было не мало, и он слышал о некоторых из этих фамилий. Все эти люди были гонконгскими миллиардерами.
 
 Эти богатые люди привыкли заниматься благотворительностью. Они делали это, чтобы повысить свою репутацию, а также, чтобы люди не сплетничали за их спиной. И, конечно, они делали это для того, чтобы повысить свой социальный статус. Выпускники университетов станут представителями гонконгской элиты, а некоторые из них могут даже стать губернаторами или чиновниками.
 
 Самый высокопоставленный человек в университете не был директором. Это был канцлер. Роль директора в университете была похожа на роль генерального директора компании, в то время как канцлер находился на уровне председателя компании.
 
 Фу Гуанчжэн привел Фэн Юя к заместителю директора и попросил позаботиться о нем лично. Он намекнул заместителю директора, что Фэн Юй приехал в Гонконг, чтобы скоротать время, и будет лучше, если они не будут усложнять ему жизнь. Университет не должен давать ему задания и принуждать к обязательному присутствию на лекциях. Фэн Юй также не должен был участвовать во внешкольных мероприятиях или оставаться в общежитии университета. Кроме того, кроме сдачи Фэн Юем университетских экзаменов, ему не нужно было делать никаких других вещей в университете.
 
 Фэн Юй сердито уставился на Фу Гуанчжэна, он не упоминал о таких условиях для себя во время разговора с ним! Что все это значит? Кто здесь, чтобы скоротать время? Он действительно хотел учиться и приумножать свои знания. Фэн Юй очень хотел посетить лекции профессора Ляна. Этот профессор был нанят правительством в качестве одного из консультантов по стабилизации экономики Гонконга после того, как Гонконг будет передан Китаю. Он не только хорошо разбирался в китайской экономике, но и исследовал экономику Азии и остального мира.
 
 Вот, эта машина для тебя. Но у вас нет гонконгских водительских прав. Это водитель, которого я нанял для тебя. Я все устроил для комфортного общения, раньше он ездил на грузовиках и сам родом из Китая. Он хорошо говорит по-китайски и по-кантонски. Вы хотите, чтобы я организовал для вас инструктора по вождению, для получения водительских прав? - Фу Гуанчжэн бросил Фэн Юю ключ от машины.
 
 Фэн Юй посмотрел на водителя: Ты сможешь научить меня?
 
 Да, но я не профессиональный инструктор
 
 Фэн Юй махнул рукой: Этого достаточно, я не тороплюсь. Мне нужно только привыкнуть к правостороннему вождению. Большую часть времени я не буду водить машину!
 
 Фэн Юй не был глупцом, чтобы мчаться на высокой скорости и рисковать своей жизнью. Только эти глупые, богатые юнцы, способны на такое. Для него автомобили были просто средством передвижения из одного места в другое. И он просто хочет ознакомиться с правосторонним движением и будет ездить, только, когда это необходимо.
 
 Ты настоял на том, чтобы стать студентом по обмену, но опоздал на свой первый день занятий. И тут, я действительно не знаю, что сказать! - проворчал Фу Гуанчжэн.
 
 Остальные студенты по обмену прибыли в университет несколькими днями раньше. Только Фэн Юй не приехал как другие, вместо этого он опоздал. Если бы не Семья Фу, Гонконгский университет наказал бы Фэн Юя. Даже студенты по обмену должны соблюдать школьные правила.
 
 Извини, но я слишком занят. О, как прошла реклама Ван Цзюнься в западных странах?
 
 Теперь, когда вы упомянули об этом, я подтверждаю, что это была отличная идея – предложить этим спортсменам сниматься в рекламе. Реакция была великолепной. С ростом осведомленности и продвижением неоптимального состояния здоровья продажи нашей продукции значительно возросли. Эти компании - партнеры с радостью шли в банки за кредитами!
 
 Фэн Юй, обдумывал все это, молча, в своем сердце. Как эти компании могли не зарабатывать деньги с помощью таких новых маркетинговых стратегий? Изначально, идею использования спортсменов для поддержки маркетинговой стратегии придумала компания Amway, и Фэн Юй скопировал эту идею.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя компания Amway нанимала спортсменов для поддержки своих продуктов для здоровья и добилась отличных результатов. Ван Цзюнься и остальные еще не достигли пика своей популярности. Когда они побьют мировые рекорды, они станут более влиятельными.
 
 Фэн Юй чувствовал, что на этих медицинских изделиях можно заработать не так уж много денег. Но кое-какая прибыль от продажи всех существующих акций все же, была. Это не должно стать сложной проблемой, чтобы достичь цели по повышению продаж в этом году.
 
 Бренд Bing City Pharmaceutical Enterprise также скоро будет известен во всем мире. Фэн Юй надеялся, что в будущем этот бренд станет таким же известным, как Bayer, и новые производимые лекарства будут хорошо продаваться благодаря этому бренду.
 
 Спортсмены не находятся на пике своей популярности. В следующем году они станут более популярны, и наши продажи тоже станут выше!
 
 Фу Гуанчжэн покачал головой: Я все еще думаю, что не стоило вкладывать столько денег ради такой отдачи. Это фармацевтическое предприятие города Бинг до сих пор не имеет никаких флагманских продуктов. Что толку в том, что вы создаете этот бренд? Вы никак не можете конкурировать с этими зарубежными фармацевтическими гигантами!
 
 Фу Гуанчжэн не мог понять, почему Фэн Юй не сосредоточился на Китае или Азии. Почему Фэн Юй настаивал на продаже своей продукции западным странам? Узнаваемость бренда? Те медицинские продукты, которые продает Фэн Юй, не были какими-то особыми продуктами. Была ли необходимость в создании бренда? Для Фэн Юя не было необходимости повышать узнаваемость малоперспективного бренда с помощью рекламы.
 
 Но Фу Гуанчжэн не знал о планах Фэн Юя. Все это должно было просто проложить путь для будущего Виагры. А известной компании было проще продавать свои лекарства.
 
 Кроме того, это помогло бы продвижению Чжан Жуйцяна. Чем выше поднимется Чжан Жуйцян, тем больше пользы принесет Фэн Юй в будущем.
 
 Давай прекратим говорить об этом. Отведите меня в спальню. Я хочу познакомиться со своим соседом!
 
 Фэн Юй вдруг заметил, как изменилось выражение лица Фу Гуанчжэна, когда он спросил о общежитии. Что не так с этим соседом? Разве я не просил номер с двумя односпальными кроватями? Вы не устроили мне хорошего соседа по комнате?
 
 Фэн, позволь мне представить тебе Фу Гуанвэя. Это мой двоюродный брат! - вены на лбу Фу Гуанчжэна вздулись:  Я велел тебе, Вэй Цзай, прибраться в комнате. Почему на стуле висит женский бюстгальтер?
 
 Привет, брат Фэн. Зовите меня просто Вэй Цзай!
 
 Вэй Цзай? Почему ты не называешь себя Вах Зай?
 
 Фэн Юй взглянул на Фу Гуанчжэна. Вы устроили так, чтобы я остался с вашим кузеном в одной комнате? Похоже, мое решение купить квартиру за пределами школы было правильным. Фэн Юй оглядел комнату и был уверен, что этот Фу Гуанвэй приводил девушку прошлой ночью.
 
 Вэй Цзай, я буду жить за пределами школы. Если мне надо будет вернуться в общежитие, я позвоню тебе. Брат Фу, не пойти ли нам поужинать?
 
 Фу Гуанчжэн сердито уставился на кузена. Это была прекрасная возможность, а этот остолоп не дорожил ею. Знаешь ли ты, сколько сможешь заработать, если Фэн Юй захочет сотрудничать с тобой? Ты умеешь только играть и развлекаться. Неудивительно, что у третьего дяди болит голова, когда он говорит о тебе!
 
 Да. Я уже все заказал. Это все ваши любимые блюда!
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 В Гонконге Фу Гуанчжэн выполнял роль радушного хозяина, а Фэн Юй являлся для него дорогим гостем, в прямом и переносном смысле.
 
 За ужином его брат, Фу Гуанвэй рассказал Фэн Юю обо всех интересных местах Гонконга. Но Фэн Юй, похоже, не заинтересовался.
 
 Вэй Цзай, я тебя предупреждаю. И сам не принимай участия в подобных мероприятиях, и ты не должен приводить брата Фэна в подобные места! Если ты не послушаешь, то мне придется сказать об этом Третьему дяде, чтобы он просто перестал давать тебе пособия! - предупредил Фу Гуанчжэн.
 
 Ты все еще не спросил, хочет ли брат Фэн пойти?, - возразил Фу Гуанвэй.
 
 Меня не интересуют такие места! - Фэн Юй покачал головой.
 
 Какие подпольные гонки, подпольные бойцовские клубы… Фэн Юя это не интересовало. Возможно, было бы интересно время от времени посещать эти места, но он никогда не будет похож на Фу Гуанвэя, участвующего в этих мероприятиях и подучая от этого невероятный драйв.
 
 Фу Гуанвэй нахмурился: Тогда как насчет баров и дискотек? Брат Фэн, наши гонконгские бары и дискотеки веселее, чем китайские. Есть много горячих девушек. Разве ты не хочешь пойти и развлечься?
 
 Фу Гуанчжэн внимательно посмотрел на Фэн Юя, ожидая его ответа. Но Фэн Юй видел нетерпение в его глазах и ему это не нравилось.
 
 Черт возьми, вы оба хотели пойти в эти места и хотели использовать меня как предлог? Но Фэн Юю, ни разу не приходилось посещать дискотеки в Гонконге, и в принципе он хотел бы посмотреть, действительно ли это похоже на те, гонконгские драмы, которые он много раз видел в кино. Он всегда задавался вопросом, происходило ли это так же, и в реальной жизни?
 
 Гремела музыка, и Фэн Юй нахмурился. Музыка была слишком громкой. Они даже не могли слышать друг друга, когда находились внутри.
 
 Привет, Вэй Цзай, ты здесь с Чжэн Цзаем? У тебя все еще есть друг? Как обычно?- бармен увидел их обоих и поздоровался.
 
 Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна. Как обычно? Вы оба были здесь завсегдатаями. Мои догадки оправдались, я для вас обоих, только предлог, чтобы посетить это место.
 
 Брат Фенг, что ты хочешь выпить?
 
 Наверное, ром…, - Фэн Юй хотел выпить пива, но никто вокруг не пил пиво, поэтому он заказал ром.
 
 Вэй Цзай, посмотрел налево. Там сидели три привлекательные девушки.
 
 Почему бы тебе не пойти и не выпить с ними? - бармен наклонился вперед и сказал это в полголоса Фу Гуанвэю, выражение его лица было таким же, как у сутенеров в старых гонконгских драмах.
 
 Фэн Юй и остальные повернулись налево. Одевались эти девушки так, словно им было намного жарче, чем девушкам в Китае. Но Фэн Юя это не интересовало. Их макияж был слишком густым. Как их можно считать красивыми? А что, если они снимут грим и станут похожи на привидения?
 
 Фэн Юй подумал, что Фу Гуанчжэн и его двоюродный брат будут более сдержанными, когда он будет рядом. Но он ошибался. Они оба немедленно встали и направились к этим трем девушкам.
 
 Черт. Они были слишком отчаянны. Фу Гуанчжэну не хватает женщин?
 
 Фэн Юй не был заинтересован и остался сидеть там же, он медленно пил, глядя на людей вокруг него, изучая окружающую обстановку. Он решил не брать в голову и оставаться на позитиве, и чуть позже вернуться домой в одиночестве. Еще ему хотелось посмотреть сегодня какую квартиру купил для него Фу Гуанчжэн.
 
 Тащить девушку силой? Фэн Юй увидел Фу Гуанчжэна, который тащил за руку сопротивляющуюся девушку.
 
 Этот молодой мастер семьи Фу был отвергнут? Фу Гуанчжэна можно было считать красивым, при этом он был очень богатым человеком. Часы Ролекс, который он носил, были признаком его богатства и не заметить их было невозможно, как и то, что для Фу Гуанчжэна было почти невозможно получить отказ ни от одной девушки, которую он хотел бы видеть в этом месте.
 
 Может быть, Фу Гуанчжэн был слишком встревожен или ему было стыдно за то, что его отвергли?
 
 Вау… Это становится все более захватывающим. Оба кузена интересовались одной и той же девушкой?! Фэн Юй увидел, как Фу Гуанвэй тоже схватил эту девушку за руку.
 
 Черт! Какая жалость! Телефоны в данный момент времени, еще не могут делать снимки и записывать видео. Если бы это можно было записать, это, несомненно, стало бы классикой жанра. Такое запросто можно превратить в телевизионную драму. С этим видео в своих руках, Фэн Юй смог бы смеяться над Фу Гуанчжэном весь следующий год!
 
 Уууу…. Эта девчонка дала пощечину Фу Гуанвэю!
 
 Фу Гуанвэй не ударил ее в ответ? Почему он не отомстил? Хотя Фэн Юй встречался только с Фу Гуанвэем, он знал, что Фу Гуанвэй был импульсивным и опрометчивым человеком. Девушка дала ему пощечину, а он просто безответно промолчал?
 
 Хорошо. Я должен остановить их. Если этот инцидент взорвется, это не будет хорошо для семьи Фу. Наверное, эти двое были пьяны еще до того, как начали пить?!
 
 Брат Фу, Вэй Цзай, забудьте об этом. Вам обоим нет нужды принуждать эту девушку! - Фэн Юй потянул Фу Гуанчжэна назад.
 
 Брат Фэн. Прости, что мы позволили тебе это увидеть. Это моя младшая сестра, Фу Мэнъин!….. Ты с ума сошла! Ты смеешь так одеваться и приходить в эти места? Ты не боишься, что эти хулиганы напьются и изнасилуют тебя?! - Фу Гуанчжэн не стесняясь, громко ругал девушку, не стесняясь в выражениях.
 
 А? Это твоя младшая сестра? Черт, эта девушка, которая одевалась как дешевая шлюха, была из семьи Фу? Погоди, а эта девушка была той самой бунтаркой из семьи Фу, о которой писали СМИ в прошлой жизни Фэн Юя? Это та мятежная Фу Мэнъин?
 
 А? Разве эта Фу Мэнъин не была лесбиянкой в моей прошлой жизни?
 
 Фэн Юй посмотрел на двух девушек рядом с Фу Мэнъин. Эти две девушки тоже были лесбиянками? Три молодые девушки занимаются сексом втроем? Это была бы красивая картина!
 
 На что ты смотришь?! - закричала Фу Мэнъин на Фэн Юя.
 
 Мэнъин, как ты можешь так разговаривать с братом Фэном? Разве этому научила тебя наша семья? - Фу Гуанчжэн чувствовал себя неловко. Фэн Юй увидел его сестру, одетую как шлюха, и Фу Гуанчжэн уже стыдился только этого. А теперь его сестра осмелилась даже накричать на Фэн Юя, заставляя его еще больше смущаться.
 
 Какой еще брат Фэн? Ты видела, как он на меня смотрел? Я уже не пойму, ты все еще остаешься моим братом, или уже нет? - крикнула во все горло Фу Мэнъин.
 
 Фэн Юй взглянул на Фу Мэнъина:  Не ори! Я гей, и ты меня не интересуешь. Ты ведь тоже сама лесбиянка!?
 
 Фу Гуанчжэн был ошеломлен. А? Фэн Юй сказал, что он гей? Что за шутка. У Фэн Юя была девушка в Китае, и он знал об этом. Хммм.... Фэн Юй, должно быть, сказал это, чтобы разрядить ситуацию.
 
 Фу Мэнъин в шоке закричала: А ты откуда это знаешь?!
 
 А? У Фу Гуанчжэна и Фу Гуанвэя отвисла челюсть. Их маленькая сестренка была лесбиянкой?
 
 Мне очень жаль. Я только что пошутил с тобой. Я не гей! - Фэн Юй удивленно посмотрел на Фу Мэнъин:  Хм…, как она смогла завоевать меня своим низким интеллектом?
 
 Фу Мэнъин была в ярости. Она выдала свой самый большой секрет из-за Фэн Юя. Самым раздражающим фактом было то, что Фэн Юй не был геем, и он обманул ее.
 
 Но что больше всего озадачило Фу Мэнъина, так это откуда Фэн Юй узнал, что она лесбиянка? Даже члены ее семьи не знали об этой тайне!
 
 Я…, я тоже шучу! - попытался возразить Фу Мэнъин.
 
 Но это стало уже для всех очевидно, и теперь никто не поверит, что она шутит.
 
 Фу Гуанчжэн холодно посмотрел на двух девушек рядом с Фу Мэнъин. Он только сейчас почувствовал, какой позор так внезапно обрушился на них! Дочь из семьи Фу была лесбиянкой?!
 
 И Фу Мэнъин сама призналась в этом. Хуже всего было то, что она призналась, что была лесбиянкой перед Фэн Юем. Это еще больше смутило Фу Гуанчжэна. Во время ужина Фу Гуанчжэн все еще хвастался перед Фэн Юем тем, насколько влиятельна семья Фу в Гонконге, и хвастался воспитанием своей семьи и своими братьями и сестрами.
 
 Теперь Фу Гуанчжэн чувствовал себя так, словно ему дали большую пощечину, и эту пощечину он получил у всех на глазах!
 
 Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя, и увидел, что тот с трудом пытается сдержать смех, и подумал, что Фэн Юй издевается над ним и его семьей. Но ему нечего было возразить!
 
 Если бы это была какая-то другая влиятельная семья Гонконга, Фу Гуанчжэн тоже смеялся бы и сплетничал об этой семье. Но теперь это была его собственная семья!
 
 Заткнись. Следуй за мной домой! Вы двое, держитесь подальше от моей сестры, или вы получите от меня большие неприятности! - сказал Фу Гуанчжэн, прежде чем оттащить сестру в сторону от двух девушек, стоявших рядом. Ему все равно, если он обидит свою сестру. Он просто хочет покинуть это место как можно скорее! В эти времена, все еще считается позором иметь нетрадиционную сексуальную ориентацию, и все подобные люди были очень несчастны, скрывая это, под страхом презрения остального общества.
 
 Фэн Юй заметил, что Фу Гуанчжэн сердито смотрит на него, и напустил на себя невинный вид. Он старался выглядеть так, будто сказал безобидную шутку, но в душе он смеялся!
 
 Прийти на эту дискотеку сегодня вечером, это действительно стоило того!
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 Старина Чэнь, отвези меня обратно, - сказал Фэн Юй водителю.
 
 Фу Гуанчжэн и остальные ушли. Он даже не попрощался, и ничего не сказал Фэн Юю, когда уходил. Бармен был также ошеломлен. Он только хотел подколоть двух молодых мастеров семьи Фу, чтобы получить дополнительные чаевые, но его план провалился.
 
 У Фу Гуанчжэна была хорошая репутация, однако Фу Гуанвэй наверняка приведет каких-нибудь головорезов, чтобы разгромить эту дискотеку. Босс этой дискотеки не проявит жалости или сочувствия к этому бармену. Кроме того, босс этой дискотеки тоже был гангстером, и у несчастного бармена была только надежда, что его не слишком сильно изобьет его босс.
 
 Квартира, которую Фу Гуанчжэн купил для Фэн Юя, была маленькой, с одной единственной комнатой и гостиной, которая была ненамного больше, и это был самый распространенный тип квартиры в Гонконге. Общая площадь, включая балкон, составляла менее пятидесяти квадратных метров.
 
 Фэн Юй хотел получить квартиру лучше этой, но цены на все квартиры рядом с Гонконгским университетом были завышены. Как бы то ни было, Фэн Юй остался один, и не было никакой необходимости в большом пространстве. Фу Гуанчжэн рекомендовал ему виллы среднего уровня, но Фэн Юй отказался. Какие частные дороги и лучшая охрана? Все это чушь собачья.
 
 Если бы безопасность в Гонконге была так хороша, сына Супермена Ли не похитили бы! Жилые кварталы рядом с полицейскими участками были самыми безопасными. Но в любом случае, Фэн Юй не хочет жить с Фу Гуанвэем, у этого парня был хреновый образ жизни.
 
 На следующий день, когда Фэн Юй проснулся, он вспомнил о серьезной проблеме. Он знал, в какое время начинаются занятия, но не знал, где находится его класс!
 
 Хотя Фэн Юй не планировал быть трудолюбивым учеником, но он больше не намерен продолжать пропуски уроков. Это повлияло бы на репутацию Пекинского университета. Кроме того, Фэн Юй хотел своими глазами увидеть стандартный уровень преподавателей Гонконгского университета.
 
 Если преподаватели были способными, то будут и выдающиеся студенты. Фэн Юй хочет посмотреть, сможет ли он обнаружить некоторых из этой элиты, и завербовать их.
 
 Фэн Юй был вовлечен в широкий спектр бизнеса. Он не беспокоился о привлечении рабочих и капитала. Самым важным аспектом его компании были управленческие кадры, проекты, исследования, продажи и так далее. Ему нужны профессионалы в специализированных областях. Даже работник восьмого класса был не так важен.
 
 Если кто - то сможет создать привлекательную автомобильную модель, Фэн Юй наверняка щедро вознаградит дизайнера. Если бы кто-то мог разработать передовую технологию, Фэн Юй даже дал бы этому человеку некоторые акции.
 
 Эта поговорка была и здесь актуальна. Что было самым дорогим в двадцать первом веке? Таланты!
 
 Привет, как мне добраться до офиса бизнес - факультета? - спросил Фэн Юй. Пробегавшего мимо студента.
 
 Студент, которого остановил Фэн Юй, оглядел его с головы до ног и спросил: Вы с материка?
 
 Да. Я приехал сюда для того, чтобы учиться!
 
 Я не знаю! - этот студент ушел с высоко поднятой головой, и Фэн Юй был явно этим озадачен. Я его нисколько не обидел. Я только спросил дорогу, зачем было так заноситься?
 
 Кроме того, что плохого в том, чтобы приехать с материка? Дискриминация?
 
 Фэн Юй знал, что подобные сценарии будут продолжаться до двухтысячного года. Это было связано с тем, что после возвращения Гонконга в Китай многие китайцы переехали работать в Гонконг. Они получали меньшую зарплату, но были более эффективными. Кроме того, некоторые гонконгские бизнесмены отправились в Китай, чтобы открывать заводы.
 
 В дальнейшем, это могло бы привести к росту безработицы в Гонконге, и многие гонконгцы возмущались тем, что китайцы отнимают у них рабочие места.
 
 Но если вы способны, то нет никаких причин, почему вы не сможете получить высокооплачиваемую работу. Такая же картина, наблюдалась во всех крупных городах, и никто не мог изолировать себя от остального мира. В крупных городах, включая один из самых процветающих, в городе Нью-Йорк, как правило, работало самое большое количество иностранцев.
 
 На самом деле, если бы не Китай, Гонконг не был бы таким процветающим. Когда в последующие годы в Гонконге разразился финансовый кризис, именно Китай поможет этой стране. И если не эта помощь, то с Гонконгом было бы покончено. Это было время, когда гонконгцы начали смотреть в лицо реальности и просто продолжали усердно работать.
 
 Большинство способных людей уехали работать в Китай. Они поняли, что Китай совсем не такой, каким они его себе представляли. В Китае было еще больше возможностей по сравнению с Гонконгом.
 
 Фэн Юй покачал головой и продолжил поиски своего класса. Если он все еще не сможет найти дорогу, то позвонит Фу Гуанвэю.
 
 Он несколько раз задавал тот же самый вопрос другим студентам. Но когда они слышали акцент Фэн Юя, все они отказывались говорить с ним. У Фэн Юя не было другого выбора, кроме как спросить дорогу по-английски. Только когда он заговорил по-английски, люди подсказали ему дорогу.
 
 Доктор Смит, я Фэн Юй, студент по обмену из Пекинского университета. Я не знаю, где проходят мои занятия! - смущенно сказал Фэн Юй. Проклятье, этот Фу Гуанчжэн был действительно ненадежен. Фэн Юй не заметил, что в его расписании указано только время и предметы. Классные комнаты в нем не были указаны!
 
 Вы Фэн Юй? Вы должны быть в классе в это время. Это подробное расписание вашего курса, - сказал доктор Смит недовольным тоном.
 
 Вчера я доложил о приезде в университет, но никто не дал мне этого подробного расписания, - объяснил Фэн Юй.
 
 Сначала пройдите в свой класс. Мы сможем поговорить об этом в другой раз! - Доктор Смит был внешним лектором на факультете бизнеса. Он получил докторскую степень по экономике в Оксфордском университете в Великобритании. Он был гонконгцем, но ему нравилось, когда его называют доктором Смитом. Даже табличка на его столе была написана по-английски.
 
 Доктор Смит был очень недоволен Фэн Юем. Это была отличная возможность для Фэн Юя поступить в Гонконгский университет, и он представления не имеет, как ею дорожат другие студенты.
 
 Что будет с Гонконгом после того, как он вернется под юрисдикцию Китая, и они станут единым государством? Посмотрите на легкомысленное отношение к жизни этих жителей материка. Как может студент не знать, что у него нет подробного расписания? К счастью, это будет одна страна, две системы. Если этого не будет, то с Гонконгом будет покончено!
 
 Фэн Юй сделал вывод, что преподаватели на факультете бизнеса тоже не любят его, и он быстро ушел. Но если бы доктор Смит не попросил его сначала пройти в класс, Фэн Юй подумал бы, что он является безответственным преподавателем. И все же Фэн Юй решил в ближайшее время спросить доктора Смита, по какой причине он смотрит свысока на жителей материка?
 
 Первый урок уже закончился к тому времени, как Фэн Юй добрался до класса. В той же комнате проходил и второй урок, и Фэн Юй сел на свободное место.
 
 Привет, я Фэн Юй. Могу я спросить, где остановился лектор? - спросил Фэн Юй стоявшего рядом студента.
 
 Вы из Китая?
 
 Фэн Юй нахмурился: Какие проблемы? Что-нибудь случилось?
 
  Вы студент по обмену?
 
 Да! Студент по обмену!
 
 Ой! - и студент, сказав это, начал собирать свою сумку и пересел на другое место.
 
 Это меня начинает бесить! Что плохого в том, что я китаец? Я тебя обидел? Дискриминация?
 
 Фэн Юй был взбешен. Он тут же схватил свою сумку и пересел на место рядом с этим студентом.
 
 Держись от меня подальше!
 
 А если я откажусь? - Фэн Юй поднял брови: Почему? Ты посмеешь ударить меня? Мой рост – метр восемьдесят, а ты даже меньше метра семидесяти и еще ты тощий, как зубочистка. Думаешь, я тебя боюсь?
 
 Все вы, жители материка, некультурные! Ты такой же, как тот парень, которого я встретил два дня назад. Старомодный и отсталый! - сказал этот студент и взмахнул волосами.
 
 Пошел ты! Что плохого в коротких волосах? Старая мода? Такие длинные волосы, как у тебя, в моде? Кто установил это правило? Я люблю, чтобы мои волосы были короткими!
 
 Кого ты называешь некультурным?
 
 Я называю тебя некультурным, Глупый Житель Материка!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1417820
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      Глава 511. Превосходство во всех аспектах.
 
 Глупые жители Материка?
 
 Фэн Юй был в ярости. Это было оскорбление, он сейчас поставит его на место и преподаст урок всем остальным.
 
 Фэн Юй встал, и окружающие ученики тоже встали. Но другие студенты поддерживали эту тощую зубочистку. Все они смотрели свысока на материковые острова и Китай.
 
 Извинись! - холодно сказал Фэн Юй.
 
 А если нет? - сказал тот студент-зубочистка, высоко задрав свой подбородок вверх, он даже приподнялся на цыпочки, стараясь казаться выше.
 
 Вы говорите, что я некультурный? Хорошо! Тогда ты должен знать, что некультурные люди никогда не спорят. Они просто будут бить тебя, ничего не говоря! - Фэн Юй слегка толкнул этого студента ногой, но он не удержался на ногах и упал. Фэн Юй тут же бросился вперед и нанес ему два удара по лицу.
 
 Остальные студенты были шокированы. Это продолжалось до тех пор, пока студент-зубочистка не начал умолять Фэн Юя остановиться, а остальные студенты даже не поддержали его, и ничего не предпринимали, чтобы оттащить Фэн Юя назад.
 
 Эта группа студентов оказалась такой робкой. Все они даже не осмеливаются сражаться. Фэн Юй думал в своем сердце, что если бы Вэнь Дунцзюнь был здесь, то даже пять студентов не смогли бы оттащить его, если бы он начал драться. Этот студент-зубочистка наверняка обмочится, если встретит Вэнь Дунцзюня!
 
 Если эта группа студентов осмелится и уговорит других студентов собраться после лекций в большом количестве, чтобы наказать Фэн Юя, то семья Фу наверняка вмешается и уладит это дело. Если нет, тогда ему придется нанять двух телохранителей. Это было бы как в кино: Кто посмеет надо мной издеваться, бейте его! Кого бы я хотел просто запугать, бейте и его тоже!
 
 Я отпускаю тебя! Но если в будущем, я услышу, что кто-то говорит такие вещи, как Глупые жители Материка, я сломаю этому человеку ногу! - взревел Фэн Юй.
 
 Ты…, Ты посмел ударить меня? Я сообщу об этом в администрацию университета, и тебя отправят обратно на Материк! Подожди! Это тебе даром не пройдет! - крикнул студент-зубочистка, прячась за спинами остальных студентов.
 
 Этот студент никак не ожидал, что этот уроженец материка вдруг ударит его на глазах у всех студентов. В то же время он был очень разочарован остальными своими однокурсниками. Они только делали вид, что тоже хотят усложнить жизнь Фэн Юю, но когда Фэн Ю ударил его, никто даже не пришел ему на помощь. Их было так много, это было достаточное количеством людей, чтобы этот китайский выскочка больше никогда не осмелился пойти против них, и все же они испугались этого жителя материка?!
 
 Продолжай, правильно! Пусть лекторы будут судьями. Вы дискриминируете студента из Китая. Разве так должен вести себя студент Гонконгского университета? - Фэн Юй посмотрел на этого студента-зубочистку: Культурный? Ты считаешь себя культурным? И ты смеешь говорить со мной о культурном поведении?
 
 Прозвенел звонок, и все студенты вернулись на свои места. Этот студент-зубочистка все еще смотрел на Фэн Юя, и до сих пор не мог прийти в себя. Фэн Юй же небрежно уселся на стул, и, повернувшись к нему лицом, вызывающе посмотрел на испуганного студента, так быстро потерявшего всю свою заносчивость.
 
 В этот момент в аудиторию вошел лектор, и, поприветствовав всех, начал урок.
 
 Внезапно раздался громкий звук разбивающегося стекла, Фэн Юй осмотрелся и увидел, что на полу, прямо рядом с ним, валялись осколки разбитого стакана.
 
 Это ты сделал? Студент, встань! Почему ты так громко шумишь в классе? Знаешь ли ты, что этот шум повлияет на остальных студентов и заставит их отвлечься от занятий? - лектор уставился на Фэн Юя.
 
 Черт. Этот студент-зубочистка вел грязную игру.
 
 Сэр, вы говорите обо мне? Я не тот, кто разбил этот стеклянный стакан. Это сделал вот этот человек, и если вы не верите, то можете взглянуть поближе на осколки стекла. На них четко видно его имя!
 
 Фэн Юй посмотрел на тощего студента. Ван Минцзи? Это было большой глупостью с его стороны! Как этот парень поступил в Гонконгский университет с таким IQ?
 
 Ван Минцзи был ошеломлен. Он знал, что этот лектор терпеть не может, когда его уроки прерывают. Разбивая этот стакан, он преследовал нехитрую цель, он просто хотел, чтобы именно Фэн Юй попал в беду. Но!!! Он не должен был использовать свой собственный стакан и не должен был писать свое имя на дне стакана! Какая оплошность!
 
 Ван Минцзи! Разве ты не знаешь правил во время урока? Если ты сделаешь это еще раз, тебе придется убраться из моего класса!
 
 Ван Минцзи пыхтел от стыда, надулся и стал похож на перепела. Он смотрел вниз, опустив глаза в одну точку, и молчал. Его ненависть к Фэн Юю возрастала с каждой последующей минутой. Это все из-за этого жителя Материка, он выставил себя дураком. И он должен ему отомстить!
 
 Урок продолжался, и через некоторое время лектор задал вопрос по теме урока и пристально посмотрел на класс. Он указал на Ван Минцзи: Ван Минцзи, ответь на этот вопрос!
 
 А? Ван Минцзи был потрясен. Он все это время не обращал внимания на занятия и думал только о том, как отомстить Фэн Юю. Он даже не знает, что это был за вопрос!
 
 Ты даже не можешь ответить на такой простой вопрос? Твои родители зря потратили деньги, когда отправили тебя сюда!
 
 А этот студент, ты сможешь ответить? - теперь лектор указал на Фэн Юя.
 
 Фэн Юй встал и четко сформулировал свой ответ: Есть много разных способов взглянуть на продукты. Используемый метод должен зависеть от того, что мы хотим выяснить. Например, мы можем отправить продукт в лаборатории для научного анализа, сравнительного анализа, исследования рынка ... и так далее. Для этого типа продукта я бы использовал сравнительный анализ!
 
 Отлично! Вы студент по обмену из Китая? Все вы должны последовать его примеру. Этот ученик внимательно слушал мою лекцию и был серьезен и внимателен. А вы, остальные, посмотрите какая большая разница между вами! Мои коллеги преподаватели говорили мне, что китайские студенты серьезно относятся к своему образованию и очень умны. Сначала я им не верил, но теперь я убежден, что это действительно так. К счастью, все вы не поступили в китайский университет по обмену студентами и не будете позором для нашего Гонконгского университета!
 
 Остальные ученики удивленно смотрели на Фэн Юя. То, что сказал Фэн Юй, не рассматривалось на этом уроке. Как этот житель материка узнал об этом? Действительно ли это было правдой, то, что сказал лектор, что все китайские студенты серьезно относятся к учебе?
 
 Но многие студенты думали так же, как Ван Минцзи. Они чувствовали, что Фэн Юй слишком высокого мнения о себе. Даже если ты знаешь ответ на этот вопрос, ты обязан сделать вид, что не знаешь! Таковы неписаные правила и нарушают их только выскочки!
 
 В полдень лекции закончились. Фэн Юй собрал свою сумку и, проходя мимо Ван Минцзи, нарочно остановился возле его стола, и молча, с ухмылкой, стоял и смотрел на него.
 
 Чего ты хочешь? Если ты посмеешь ударить меня еще раз, тогда я действительно сообщу в Университет, и тебе не поздоровится! - сказал Ван Минцзи угрожающим тоном.
 
 Фэн Юй презрительно улыбнулся: А ты, не бросайся грязными оскорблениями в будущем и не будь таким идиотом!
 
 Ты ... Кого ты называешь идиотом? - Хотя Ван Минцзи действительно не мог понять смысл сказанного Фэн Юем, но по выражению его лица он мог сказать, это слово, было чем-то не хорошим.
 
 Ты такой и есть, и я называю тебя так. И что?
 
 Ван Минцзи не осмеливался произнести больше ни слова, и ждал, пока Фэн Юй не покинул аудиторию.
 
 Теперь Фэн Юй презирал Ван Минцзи еще больше. Этот тип людей был главной причиной замедления экономического роста Гонконга в будущем. Смотрит свысока на других, когда у него нет никаких способностей. Этот тип людей был обречен быть мелким тружеником на всю оставшуюся жизнь.
 
 Фэн Юй не собирается посещать дневные занятия. Все эти уроки были посвящены основным теориям, и его это не интересовало. Все теории, которым его учили, были похожи на то, что он узнал еще в Пекине, и Фэн Юй решил посещать только самые важные уроки.
 
 Когда Фэн Юй добрался до парковки, он увидел, как Ван Минцзи садится в Тойоту, машина была довольно старой.
 
 Фэн Юй махнул рукой, и водитель Чэнь остановил Мерседес рядом с ним. Он вышел из Мерседеса, чтобы открыть заднюю пассажирскую дверь для Фэн Юя. У Ван Минцзи отвисла челюсть. Этот житель Материка мог позволить себе машину марки Мерседес? Он оценил свою подержанную машину, и его новенький Мерседес, контраст был огромный, и это еще больше выбило его из равновесия. 
 
 Это невозможно! Все жители материка должны жить в бедности. Как он может позволить себе Мерседес? И даже нанял шофера! Этого не может быть! Но при этом, этот житель материка все еще носил дешевые часы!?
 
 Ван Минцзи никогда не узнает, что часы, которые носил Фэн Юй, были механическими часами шанхайской марки. Эти часы были очень точными, и он надел их по привычке. Для Фэн Юя часы были всего лишь индикатором времени. Не было никакой необходимости носить золотые часы с бриллиантами. Такие богатые люди, как он, не нуждаются в таких аксессуарах, чтобы выставлять напоказ свое богатство.
 
 Ван Минцзи нахмурился. Этот житель Материка был не прост. Его мучил вопрос, должен ли он и дальше относиться к нему с презрением, и тайно разрабатывать план мести? И как это сделать без потерь для себя?!
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      Глава 512. Приглашение Фу Жунбина.
 
 Фэн Юй все еще разыскивал какое-нибудь место, где можно было бы пообедать, когда ему позвонил Фу Гуанвэй: Брат Фэн, мой отец попросил передать тебе, что сегодня он приглашает тебя к нам, на обед!
 
 О? Отец Фу Гуанвэя? Тогда он и есть тот третий брат из семьи Фу, Фу Жунбин. Он хочет пригласить меня на обед? Но я никогда не имел с ним никаких дел. Если бы его пригласил Фу Жунци, он воспринял такое приглашение в порядке вещей, что было естественно. В конце концов, они оба присутствовали на финансовых рынках, решали во многом общие проблемы в бизнесе, и им было о чем поговорить.
 
 Как правило, приглашения были, но не на обеды, а на деловые переговоры, с небольшим фуршетом. Фэн Юй почувствовал себя немного странно.
 
 Стоп! Подождите!
 
 Ведь эта Фу Мэнъин была дочерью Фу Жунбина. Черт, неужели Фу Мэнъин попросила своего отца разрезать меня на куски? Или Фу Жунбин узнал о том, что я в курсе того, что его дочь - лесбиянка, и хочет заставить меня замолчать?
 
 Фэн Юй почувствовал, что это будет не простой обед!
 
 Но Фэн Юй не мог отказаться от этого приглашения. Хотя у них были некоторые конфликты в прошлом, это было очень, очень давно, и они были решены. В настоящее время у Фэн Юя все еще много деловых связей с семьей Фу. Особенно Фу Гуанчжэн прислал много квалифицированных управленческих сотрудников, чтобы помочь его бизнесу в Китае. Большинство из них были из семейного бизнеса Фу, они были хорошими партнерами и семья Фу очень помогла Фэн Юю.
 
 Когда Фэн Юй прибыл в Гонконг, а семья Фу вдруг не пригласит его на обед, то это будет их вина за то, что они не сыграли роль радушных хозяев. Но в том случае, если они, пригласив Фэн Юя, получат отказ, то это будет выглядеть как то, что Фэн Юй, по каким-то причинам затаил на них злобу. И в будущем Фэн Юю будет труднее привлечь семью Фу на свою сторону в делах бизнеса.
 
 В Гонконге существовали некоторые западные обычаи. Когда вы идете к кому-то на обед или ужин, вы должны принести с собой некоторые подарки, такие как красное вино или сигары. Но корзины с фруктами - никогда. В Гонконге корзины с фруктами обычно приносили только при посещении кого-то в больнице.
 
 Фэн Юй также последовал гонконгским обычаям и купил бутылку Латур.
 
 Семья Фу действительно была одной из самых богатых семей в Гонконге. Четверо братьев жили в виллах среднего уровня, но занимаемая площадь была огромной. Ходили слухи, и что фэн-шуй в этом районе был лучшим в Гонконге.
 
 Когда Фэн Юй прибыл на виллу, Фу Жунбин сам вышел встретить его. Старший брат велел ему не смотреть на Фэн Юя свысока. Фэн Юй, возможно, и не раскрыл своего богатства, но его совокупные активы должны были исчисляться огромной цифрой. Даже с теми активами, которые Фэн Юй раскрыл сейчас, ему уже было достаточно, для того чтобы стать главным китайским магнатом!
 
 Кроме того, Фэн Юй лично встречался с премьером Дэном. Только это значило, что его статус был очень высоким!
 
 Если даже Фу Жунци относится к Фэн Юю с большим уважением, то нет нужды говорить, что Фу Жунбин тоже должен был это делать. Бизнес Фу Жунбина был очень связан с бизнесом Фу Жунци, и их активы стоили около одного миллиарда гонконгских долларов каждый. Это было много меньше, чем даже открытые активы Фэн Юя. В чем тут могло проявиться высокомерие Фу Жунбина?
 
 Фэн Юй был удивлен, увидев всю семью, ожидающую его у входа, когда он вышел из машины. Это не похоже на банкет Хунмэня. Если бы это был банкет Хунмэня, Фу Жунбин не ждал бы его с двумя женами у дома.
 
 В Гонконге для этих магнатов было обычным делом иметь более одной жены. Хотя, кроме первой жены, остальные жены официально не регистрировались. А Фу Мэнъин была дочерью именно второй жены Фу Жунбина.
 
 Дядя Фу, почему вы стоите на улице? Пожалуйста, не нужно особых церемоний! - лицемерно сказал Фэн Юй. По дороге он все еще думал о том, как преподать урок этому третьему брату семьи Фу, если тот будет вести себя высокомерно!
 
 Э-э ... Племянник Фэн Юй, это первый раз, когда ты приходишь в мой дом. Как я могу не выйти и не поприветствовать тебя? Позвольте мне представить вас. Это моя жена! А это, моя дочь, Фу Мэнъин! - Фу Жунбин представил свою семью Фэн Юю.
 
 Племянник? Фэн Юй поднял брови. Ты даже не считаешься другом моей семьи Фэн; как я могу считаться твоим племянником? Но когда Фэн Юй хорошо обдумал это, он догадался, что это был лучший способ для Фу Жунбина обратиться к нему. Если бы он назвал Фэн Юя по имени, это было бы похоже на то, что он обращается с ним как с чужаком. Если он назовет Фэн Юя Сяо Фэном, это будет звучать слишком грубо. Если он назовет Фэн Юя управляющим Фэном, между ними возникнет дистанция. Фу Жунбин мог только воспользоваться довольно дружественными отношениями Фэн Юя с Фу Гуанчжэном и обращаться к нему как к племяннику. Это звучало слегка фамильярно, но очень сближало дистанцию.
 
 Все улыбнулись и поприветствовали Фэн Юя, за исключением Фу Мэнъина, которая пристально смотрела на него.
 
 И все из-за этого проклятого парня. Если бы не он, то никто в семье не узнал бы, что она была лесбиянкой. Теперь не только ее собственная семья знает об этом, даже ее двоюродный брат от ее Старшего дяди позвонил ей, чтобы спросить, действительно ли она лесбиянка. А он все еще мечтает познакомить своих друзей с Фу Мэнъин!
 
 Интересно, что Фу Гуанвэй рассказал о ней остальным членам семьи Фу и даже уговорил ее отца пригласить Фэн Юя. Что такого замечательного в этом Фэн Юе? Была ли необходимость приглашать его на обед?
 
 Фэн Юй был всего лишь человеком, имеющим деловые отношения с семьей Фу, и он был ближе к семье четвертого дяди. Была ли необходимость в том, чтобы приглашать его? Кроме того, разве этот Фэн Юй не был гораздо ближе с четвертым дядей? Почему та семья Фу не позаботилась о нем?
 
 Когда Фэн Юй увидел, что Фу Мэнъин сердито смотрит на него, он улыбнулся: А, это сестра Мэнъин. Сегодня ты выглядишь гораздо красивее, чем в нашу последнюю встречу!
 
 Фу Мэнъин продолжала пристально следить за Фэн Юем. Если бы ее родителей не было рядом, она бы начала проклинать Фэн Юя прямо в лицо. Кто это твоя сестра? Я с тобой даже не знакома? Ты хочешь сказать, что я была уродливой, когда мы виделись в последний раз?
 
 Но теперь Фу Мэнъин могла только ответить следующее: Спасибо, брат Фэн, за ваши комплименты. Пожалуйста, проходите!
 
 Фу Мэнъин протянула руку, чтобы взять бутылку красного вина из рук Фэн Юя, и коварная мысль пронеслась в ее голове: Сейчас я поставлю тебя в неловкое положение, разбив твое вино прямо на крыльце моего дома!
 
 Но этот маленький трюк не сработал, она не смогла обмануть Фэн Юя. Он просто проигнорировал руку Фу Мэнъина, повернулся к Фу Гуанвэю и передал ему бутылку вина: Я не знал, что взять с собой, поэтому купил бутылку вина хорошего года!
 
 Племянник, ты можешь приходить в любое время, когда захочешь. Не нужно приносить никаких подарков. Заходи. Обед готов, - Фу Жунбин отступил в сторону, пропуская Фэн Юя в дом.
 
 Фу Мэнъин смущенно убрала руку. Черт. Этот Фэн Юй был слишком раздражающим. Он видел мою руку и все еще передавал вино Фу Гуанвэю? Неужели я невидимка?
 
 Самым раздражающим было то, что брат Фу Гуанвэй в свою очередь передал вино Фу Мэнъин, так как, она была самой младшей в семье. Ей очень хотелось бросить бутылку на землю, но бутылку ей лично передал ее брат! И если она действительно сейчас так поступит, даже мать не сможет ее защитить.
 
 Кроме того, мать Фу Мэнъина была второй женой и имела только дочь. Вот почему первая жена хорошо относилась к ней и ее матери. В Гонконге, если в семье есть сын, то дочь могла получить, лишь небольшую часть наследства.
 
 Но если вдруг, Фу Мэнъин поставит Фу Гуанвэя в неловкое положение, первая жена может избить ее, а ее матери останется только молчать.
 
 Вау.... Дом этого Фу Жунбина был действительно хорошо отремонтирован. Мебель и фурнитура были антикварными. Надо спросить, кто был подрядчиком ремонта. Он решил, что его виллы в Лонгюнгане также должны следовать этой теме. Это наверняка привлечет много покупателей.
 
 Дядя Фу, у вас чудесный дом! - сказал Фэн Юй.
 
 Ха-ха-ха, все это антикварная мебель. Я потратил на все это кучу денег и купил их за границей. Некоторые из них были куплены Гуанчжэном в Китае. Мне нравится этот антиквариат, это очень редкие вещи, и я предпочитаю именно такой стиль! - Фу Жунбин был очень рад услышать, как кто-то хвалит его коллекции.
 
 Теперь пришла очередь удивиться Фэн Юй. Черт возьми, все это были не подделки, а настоящий антиквариат! Вся эта мебель должна стоить дорого. Значит, вазы на полках тоже были антикварные?
 
 Подойди, сядь рядом! - Фу Жунбин попросил Фэн Юя сесть рядом с ним и устроил так, чтобы Фу Мэнъин села рядом с Фэн Юем.
 
 Фэн Юй немного помолчал. Это расположение мест …? Почему мне все это кажется очень странным?
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      Глава 513 – Сватовство?
 
 Племянник, как твои родители? - спросил Фу Жунбин.
 
 У них все очень здорово. Мой шурин управляет больницей! - Фэн Юй это обращение стало слегка раздражать, неужели он действительно считает меня своим племянником?
 
 Я слышал от Гуанчжэна, что в последнее время вы занимаетесь медицинским бизнесом?
 
 Фу Жунбин тоже интересовался медицинским бизнесом?
 
 Фэн Юй кивнул: Да. Это делается для того, чтобы помочь моей стране. Но этот бизнес пока не очень успешен. Прибыль не идет ни в какое сравнение с бизнесом дяди в супермаркете!
 
 Но ты все еще зарабатываешь на этом деньги. Пока бизнес приносит деньги, он считается успешным. Какие у вас хобби? Что вы делаете, когда вы свободны?
 
 В сознании Фэн Юя сформировался большой вопросительный знак. Если бизнесмен задал этот вопрос правительственному чиновнику, тот, скорее всего, пытался подкупить его. Если это был пожилой человек, спрашивающий молодого человека, это было, скорее всего, из-за беспокойства. Но это никак не могло объяснить сложившуюся сейчас ситуацию.
 
 У меня нет никакого хобби. Я просто люблю делать деньги. Я хочу выйти на пенсию к тридцати годам и путешествовать по миру со своими родителями! - давайте посмотрим, как вы собираетесь продолжить этот разговор после подобного ответа?!
 
 Мелковато! - пробормотала Фу Мэнъин.
 
 Фу Жунбин пристально посмотрел на свою дочь, а затем повернулся к Фэн Юю, улыбаясь: Ты очень честолюбив и хорошо относишься к своим родителям. Ты так отличаешься от Гуанвэя. Он только каждый день просит у меня денег и никогда ничего толком не делал!
 
 А? Неужели Фу Жунбин хочет попросить меня стать наставником Фу Гуанвэя? Было ли это его планом, когда он решил провести этот обед?
 
 Папа, я не такой, как ты сказал. С каких это пор я не умею вести дела? Я перепродаю антиквариат вместе с братом Гуанчжэном. Это тоже бизнес! - возразил Фу Гуанвэй.
 
 Ты хочешь, чтобы тебя сравнили с Гуанчжэном? Активы Гуанчжэна почти равны общей стоимости вашего отца! Он покупает и продает антиквариат. Вы? Вас всегда обманом заставляют покупать поддельный антиквариат. Вы знаете, сколько денег вы потратили впустую? - с раздражением сказал Фу Жунбин.
 
 Кого не обманывают время от времени? В прошлом ты тоже потратил кучу денег впустую! - ответил Фу Гуанвэй.
 
 Я зря потратил заработанные деньги. Это не твой дед дал мне деньги! Вы? Сколько вы заработали? Не думайте, что я не знаю, что вы уже растратили всю сумму ежемесячного пособия вашей матери. Я даже не мечтаю, чтобы ты был похож на племянника Фэна. Я только надеюсь, что ты сможешь показать мне некоторые результаты!
 
 Фэн Юй был первым человеком, которого встретил Фу Жунбин, который сам заработал столько денег в столь юном возрасте. Даже Супермен Ли в возрасте Фэн Юя был обычным рабочим! Билл Гейтс также пользовался поддержкой своей семьи в своем бизнесе программного обеспечения. Его нельзя было сравнить с Фэн Юем.
 
 Билл Гейтс был очень богат сейчас, но семья Фу чувствовала, что Фэн Юй может обогнать его в будущем. Фэн Юй вскоре сможет превзойти всех в списке миллиардеров Forbes. Даже если бы он не смог обойти их, он все равно был бы одним из богатейших миллиардеров в мире.
 
 Именно по этой причине семья Фу использовала Фэн Юйя качестве примера для подражания и своего рода эталона для своих детей. В последнем поколении Фу, кроме Фу Гуанчжэна, который тесно сотрудничал с Фэн Юем, у остальных не было шансов добиться такого же успеха, каких добился Фэн Юй.
 
 Фэн Юй потер нос и промолчал. Он стал образцом для подражания для следующего поколения семьи Фу. Вэй Цзай, почему ты так на меня смотришь? В этой жизни ты меня ни за что не завоюешь. Ты хочешь иметь больше активов, чем я? Конечно, это возможно, но при одном условии… Тебе для этого только и нужно, что вернуться в свое прошлое, как и мне. Ха-ха-ха…
 
 Фу Жунбин увидел, что его сын молчит, повернулся к Фэн Юю и улыбнулся: Племянник, ты собираешься жениться? И в каком возрасте планируешь?
 
 Фэн Юй тут же сделал глоток воды. Он чуть не подавился куском говядины. Неужели мы действительно так близки? Почему ты спрашиваешь, когда я собираюсь жениться?
 
 Дядя Фу, я пока не планирую создавать свою собственную семью!
 
 Но Фу Жунбина это не остановило, он продолжал спрашивать: Тогда у тебя возможно уже есть девушка?
 
 Да, - Фэн Юй опустил голову и принялся за еду. Он больше не хочет говорить на эту тему. Фу Жунбин пытался найти ему пару. Фэн Юй подозрительно посмотрел на Фу Мэнъина. Это и была настоящая повестка дня этой трапезы?
 
 Но это было невозможно. Все они должны знать, что Фу Мэнъин была лесбиянкой. Им просто невозможно было обоим быть вместе.
 
 Погоди, а зачем Фу Жунбин привел на этот обед двух своих жен?
 
 О, нет....
 
 Фэн Юй увидел потрясенное выражение лица Фу Мэнъина, она покрылась странным румянцем и сидела, не поднимая глаз. Похоже, она очень хорошо понимала, что здесь происходит.
 
 Черт! Надеюсь, Фу Жунбин не скажет: Раз у тебя уже есть девушка, то не возражаешь, чтобы завести еще одну?
 
 К счастью, Фу Жунбин этого не сказал. Фэн Юй, выдохнул с облегчением, и снова ожил. Фу Жунбин заметил, что Фэн Юй смотрит только на свою еду, и не стал продолжать разговор. Он тоже начал есть, но не отводил своего взгляда от Фэн Юя.
 
 После неловкой трапезы Фэн Юй захотел немедленно покинуть это место. Он вежливо отклонил предложение Фу Жунбина выпить чаю.
 
 Мэнъин, иди, переоденься и проводи племянника Фэна! - Фу Жунбин многозначительно посмотрел на дочь.
 
 Папа, у меня болит голова! - Фу Мэнъин вдруг потерла виски одной рукой. Фэн Юй бросил на нее быстрый взгляд. Какие плохие актерские способности! Разве ты не должна была хотя бы хмуриться, когда изображаешь головную боль?!
 
 Головная боль? Ты заболела? О, у нас с Гуанвэем еще есть кое-какие дела после обеда. Племянник Фэн, могу ли я попросить вас отвезти Мэнъина к врачу? - спросил Фу Жунбин.
 
 Дерьмо. Он действительно пытался свести нас обоих!
 
 Блядь! Разве у тебя нет лучшего оправдания? Даже если вся ваша семья занята, у вас все равно много помощников. Разве у вас нет водителей? А самое главное, какие лучшие и богатейшие семьи Гонконга не имеют личных врачей?
 
 Вам все еще нужно посетить врача? Стоит только позвонить, и доктор примчится сюда, чтобы провести полное обследование Фу Мэнъина! Такая глупая и неприкрытая ложь!
 
 Но когда Фэн Юй увидел выражение лица Фу Мэнъина, он передумал и кивнул: Хорошо! Для меня это не составит труда! И я могу отвезти ее к доктору на обратном пути!
 
 Мэнъин, чего ты ждешь? Племянник Фэн уже ждет тебя. Иди и не забудь оплатить услуги локтора! - сказал Фу Жунбин.
 
 Конечно, Фу Жунбин уже поговорил со своим врачом, и тот объяснил ему, что молодые девушки становятся часто лесбиянками из-за каких-то внешних обстоятельств, которые заставляют их психологически меняться. Но была также возможность, что они не просто хотели стать лесбиянками, а в первую очередь хотели испытать себя. Доктор предложил познакомить ее с каким-нибудь отличным молодым человеком, чтобы посмотреть, была ли эта девушка просто любопытной или действительно лесбиянкой.
 
 Были медицинские исследования, что лесбиянки меняли свою сексуальную ориентацию после знакомства с красивыми парнями, и они даже вступали в брак с мужчинами.
 
 Если бы Фу Жунбин захотел использовать другие методы, чтобы проверить, действительно ли его дочь лесбиянка, это было бы слишком хлопотно. Тем более он не станет сообщать семейному врачу, что эта девушка была его дочерью.
 
 Вот почему он решил воспользоваться предложением доктора и познакомить свою дочь с красивым молодым человеком. Он долго думал и не знал, кого можно было бы представить Фу Мэнъину. Фу Гуанвэй вдруг предложил Фэн Юй.
 
 Фэн Юй был недурен собой и преуспевающим бизнесменом. Его возраст также подходил для Фу Мэнъин, и самое главное, если Фэн Юй и Мэнъин действительно сойдутся вместе, это будет хорошо для них и для всей семьи Фу!
 
 Вот почему Фу Жунбин изо всех сил старался сегодня свести Фэн Юя и его дочь. В его сердце, даже если его дочь станет второй женой Фэн Юя, это будет лучше, нежели она будет лесбиянкой!
 
 Дядя Фу, я сейчас же отвезу сестру Мэнъин к доктору!
 
 Ладно. После визита к врачу попросите Мэнъина показать вам Гонконг. У вас обоих должно быть много общих тем. И я думаю что, в будущем вам обоим следует чаще встречаться! - Фу Жунбин выглядел так, словно ему не терпится подарить Фэн Юю свою дочь.
 
 Фэн Юй улыбнулся и согласился. Должны оставаться на связи друг с другом?! Да, это немного забавляло его, но, в конце концов, ему было немного скучно после приезда в Гонконг!
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      Глава 514. Негодование Фу Мэнъин.
 
 Как только машина отъехала от виллы Фу Жунбина, Фу Мэнъин тут же отодвинулась от Фэн Юя. Она хотела сидеть, как можно дальше от Фэн Юя. Но места на задних пассажирских сиденьях Мерседеса было не так уж много. Куда ей бежать?
 
 А Фэн Юй намеренно придвинулся ближе к Фу Мэнъин: Сестра Мэнъин, ты все еще плохо себя чувствуешь?
 
 Отодвинься от меня! Немедленно! - закричал Фу Мэнъин, изо всех пытаясь отдалить дистанцию.
 
 Сестра Мэнъин, разве вы не можете сказать, каковы намерения вашего отца? Я сказал, что у меня есть девушка, а он все еще пытается свести нас обоих. Он намекал, что не возражает против того, чтобы вы стали моей любовницей! - Фэн Юй намеренно сказал это, пытаясь еще больше разозлить ее.
 
 Черт! - глаза Мэньина пылали ненавистью.
 
 Фэн Юй поднял брови и удивленно посмотрел на Фу Мэнъина: Ты такая вульгарная, ты же девушка! А дядя Фу знает об этом?
 
 Фэн Юй, ты ублюдок! Не смей думать обо мне гадости! Если не прекратишь, я не стану тебя больше задерживать, отпускаю тебя на все четыре стороны, я и сама могу добраться! - крикнула Фу Мэнъин.
 
 Фу Мэнъин никогда в жизни не встречала такого бессовестного человека. Во всем Гонконге все, что ей нужно было сделать, это упомянуть семью Фу, и никто, никогда не посмел бы запугать ее! Все это время она и была именно той, кто издевается над другими!
 
 Фэн Юй улыбнулся еще шире: Грязные мысли? Сохрани меня бог! Посмотри на себя в зеркало! У тебя нет красивого лица и горячего тела, ты меня совершенно не привлекаешь как женщина. Почему у меня должны быть грязные мысли о тебе? Если бы ты не была из семьи Фу, я бы вышвырнул тебя из машины прямо сейчас. Хорошо. Я высажу тебя на автобусной остановке!
 
 Глаза Фу Мэнъина расширились: Ты хочешь высадить меня на автобусной остановке в таком уединенном месте?
 
 Кроме того, почему он считает что, я недостаточно хороша? Когда я ношу мужскую одежду, я привлекаю огромное количество женщин!
 
 Почему бы и нет? Тебе действительно нездоровится, и тебе нужно к врачу? Если у тебя нет денег на поездку на автобусе, не проблема! Старина Чэнь, у тебя есть мелочь? Разменяй двести гонконгских долларов и отдай их мисс. Фу! - Фэн Юй достал пятьсот гонконгских долларов и передал их водителю, сидящему впереди.
 
 Фу Мэнъин сходила с ума. Что Фэн Юй имеет в виду? У меня нет денег, чтобы сесть на автобус? Я имела в виду совсем другое, с каких это пор мне нужно пользоваться общественным транспортом?
 
 Сколько Фу Мэньин себя помнила, она всегда сидела рядом с матерью только в такси. После того, как она осталась с отцом, у нее уже были водители, чтобы она могла отправиться куда угодно. Теперь у нее были водительские права, потому, что отец купил ей машину. Она никогда раньше не ездила на общественном транспорте, в метро. Фэн Юй наверное не знает об этом?
 
 Кроме того, ты хочешь, чтобы я поехала в общественном автобусе в этом платье? Самым неприятным было то, что водитель Фэн Юя действительно передал Фэн Юю двести гонконгских долларов, а Фэн Юй бросил их Фу Мэнъин. Это было очень похоже на то, как хулиганы из дешевых гонконгских драм бросают деньги в проститутку после того, как закончили свое грязное дело. 
 
 Вот, возьми… Я даю тебе деньги! Подними … - вдруг Фэн Юй увидел, как Фу Мэнъин низко опустила голову и уткнулась лицом в колени. Ее плечи тряслись, и было слышно, как она плачет.
 
 Дерьмо! Эту девушку так легко огорчить? Неужели она плачет?
 
 Эй, эй, ты действительно плачешь? - Фэн Юй ткнул пальцем в плечо Фу Мэнъина.
 
 Фэн Юй поднял голову и увидел, что его водитель, Старый Чэнь, смотрит на него через зеркало заднего вида. Что было не так с этим водителем? Разве вы не знаете, что водитель обязан был делать вид, что не видит, что делают ваши пассажиры сзади?
 
 Прекрасно, прекрасно... Ты победила. Куда ты потом пойдешь? Я попрошу Старого Чэня отвезти тебя туда! - сказал Фэн Юй.
 
 Я хочу кое-что купить!
 
 Губы Фэн Юя дрогнули. Господи! Да эта девушка просто одурачила его... Ведь голос того, кто плачет, должен хотя бы дрожать!
 
 Что ты хочешь купить? Мужскую одежду? А потом пойти и познакомиться с ничего не подозревающими женщинами?
 
 Фу Мэнъин не стала продолжать свое артистическое выступление и, подняв голову, уставилась на Фэн Юя: …… Откуда ты знаешь, что я…… Я……
 
 Ты что? Почему ты замолчала? Скажи это слово! - Фэн Юй радостно посмотрел на Фу Мэнъин, а затем перевел взгляд на своего водителя. Фу Мэнъин тоже украдкой посмотрела на водителя Чэня. Она не хотела бы, чтобы слишком много людей знали про ее секрет.
 
 Ты и так знаешь, о чем я говорю! Как ты узнал? Даже мои родители не знают ничего!
 
 Фэн Юй не мог объяснить ей, откуда он узнал, что она лесбиянка, потому, что об этом сообщали в гонконгских развлекательных новостях в его предыдущей жизни. И если бы он не смотрел тогда новости, то никогда не сказал бы, что она лесбиянка. Он тоже практически не встречал лесбиянок в обеих своих жизнях, что бы определить по внешности или еще каким-либо способом сексуальную ориентацию человека.
 
 Но Фэн Юй решил притвориться загадочным: Я понял это по твоим действиям с теми двумя девушками той ночью!
 
 Фу Мэнъин закричала: Ты просто лжец! Эти девушки не лесбиянки. Как ты мог узнать такое, просто глядя на нас?!
 
 А? Эти две девушки не были лесбиянками? Подождите, судя по глазам Фу Мэнъина, она снова лгала! Какая плутовка!
 
 Тебе самой решать, хочешь ли ты мне верить. Куда ты собралась? У меня все еще есть другие дела на сегодня и проблемы, которые нужно решить чуть позже! - Фэн Юй повернулся к окну и начал насвистывать.
 
 Не могли бы вы оказать мне услугу?……
 
 Нет! - прежде чем Фу Мэнъин успела закончить фразу, Фэн Юй резко отверг ее просьбу. Если бы эта девушка была не из семьи Фу, а просто двойником Фу Мэнъин и лесбиянкой, то Фэн Юй возможно и был бы привлечен к ней в плане секса. Для него это даже стало бы вызовом, изменить сексуальную ориентацию лесбиянки!
 
 Но разум Фэн Юя говорил ему, что он не должен связываться с Фу Мэнъином!
 
 Фэн Юй постоянно и много сотрудничал с семьей Фу. В какой-то степени Фэн Юй все еще одерживал верх по части бизнеса. Кроме того, у него все еще есть планы сделать семью Фу частью своей финансовой империи под своим руководством в ближайшем будущем.
 
 Если бы он сейчас связался с Фу Мэнъин, то потерял бы свое преимущество, а это не пойдет на пользу его планам!
 
 Фэн Юй не относился к тем, кто мог быть в таком отчаянии.
 
 Фу Мэнъин в бешенстве закричала: Я все еще не закончила то, что хотела сказать! Что ты за человек? Ты даже не знаешь, какой помощи я от тебя хотела, но ты меня уже отверг!
 
 Мне ничего не нужно от тебя и я не хочу тебя слушать! Во-первых, ты думаешь, что мы друзья? Я так не думаю. У нас есть какие-то отношения? Ты когда-нибудь хотела, чтобы меня сбила машина, и я умер? Или я выпал из окна, или задохнулся?
 
 Фу Мэнъин широко раскрыла глаза. Откуда этот человек знает, о чем она думает?
 
 Твои глаза сказали мне это. Если ты так сильно хотела, чтобы я умер, почему ты думаешь, что я должен тебе помогать? - спросил Фэн Юй.
 
 Если бы он был на ее месте, и тоже был разоблачен кем-то посторонним, он так же, как и она хотел бы, чтобы этот человек быстрей умер!
 
 Кроме того, в какой услуге нуждается Фу Мэнъин? Семья Фу была невероятно могущественной и влиятельной в Гонконге. Ей ничего не нужно, кроме того, чтобы кто-то прикрыл ее тайну!
 
 Фэн Юй был уверен в этом. Даже если бы он ошибся в догадках и нуждался в одолжении для чего-то другого, он бы тоже не согласился. У Фу Мэнъин было так много кузенов, которые помогали ей, а что еще ей нужно? Если он поможет ей, то Фу Жунбин еще больше втянет его в эту историю с отношениями и неправильно воспримет его помощь. Если об этом деле нельзя рассказать своим двоюродным братьям, значит, это не может быть чем-то хорошим. Тем более Фэн Юй должен держаться от нее подальше!
 
 Остановите машину, немедленно! - закричал Фу Мэнъин.
 
 Но Чэнь продолжал вести машину и внимательно смотрел на Фэн Юя в зеркало заднего вида.
 
 Фэн Юй кивнул: Старина Чэнь, останови машину!
 
 Ха, это мой водитель, и я плачу ему зарплату. Как ты думаешь, он послушается твоих приказов?
 
 Тебе лучше поговорить со своей семьей и сказать им, что я тебе нравлюсь. Это было бы лучше, чем сказать им правду, или то, что ты мне не нравишься! - сказал Фэн Юй, когда Фу Мэнъин выходила из машины.
 
 Фэн Юй должен остановить этот странный процесс. Было бы лучше, если бы Фу Мэнъин поговорила со своей семьей. Вот почему Фэн Юй согласился поехать с ней к ее врачу, и хотел объяснить ей и поговорить по-дружески по дороге. Но…
 
 Бах!
 
 Фу Мэнъин хлопнула дверью и умчалась на своих высоких каблуках.
 
 В ее голове молниеносно созрел план, она слышала, что есть старая леди, которая была экспертом по уничтожению злодеев. Хм! Умри Фэн Юй!!!
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      Глава 515.Встреча с Лю Чуаньчжи
 
 После того, как Фэн Юй поставил точку в нежелательном для него развитии отношений между ним и Фу Мэнъин, он попросил Старика Чэня отвезти его к месту назначенной встречи.
 
 Это было малоэтажное здание. На входе красовалась надпись: Гонконгская компания Lenovo. Фэн Юй знал, что находится в нужном ему месте. Офисное здание гонконгской компании Lenovo выглядело гораздо лучше, чем пекинская компания той же Lenovo. Они могли позволить себе арендовать такое офисное помещение.
 
 Фэн Юй вошел в здание и поднялся на лифте, зарегистрировавшись в вестибюле.
 
 Привет, председатель Лю Чуанжи здесь? - спросил Фэн Юй.
 
 Лю Чуанжи был председателем гонконгской компании Lenovo и генеральным директором пекинской компании Lenovo.
 
 Секретарша поняла, что Фэн Юй из Китая, по его акценту, и ответила на ломаном мандаринском языке: Председатель Лю на совещании. У вас с ним назначены какие-нибудь встречи?
 
 Просто скажите ему, что Фэн Юй здесь! - с достоинством и уверенностью в голосе произнес Фэн Юй.
 
 Встреча? Я здесь для того, чтобы инвестировать. Нужно ли мне назначать встречи?
 
 Гонконгская компания Lenovo собиралась сосредоточиться на индустрии ПК и планировала создать компьютерное подразделение. Но у них для этого грандиозного проекта не было средств.
 
 У Китайской академии наук CAS конечно же, были средства, но они не могли использовать все средства только в Lenovo. Кроме того, руководители CAS не считают, что развитие Lenovo в области ПК позволит им конкурировать с компьютерными компаниями из-за рубежа. Это было время, когда они думали только о способе сбора средств. Листинг компании для будущего развития компании.
 
 Но тут и возникла проблема. CAS владел большинством акций, и последние несколько лет дела у них шли не очень хорошо. Кроме того, у них была слабая способность к рискованным операциям. Все эти факторы повлияли на их рейтинг в списке подобных компаний. Но даже если бы их компания попала в листинг, цены на акции не были бы высокими. Это не поможет им накопить достаточно средств, для того, чтобы выйти на мировой рынок ПК.
 
 Лю Чуаньчжи постоянно искал возможности исправить это положение и вдруг вспомнил, что в прошлом ему звонил один китайский бизнесмен. Этот бизнесмен предлагал тогда инвестировать в Lenovo приличную сумму, но тот отказался. Теперь компания крайне нуждается в инвестициях, и он вдруг подумал об этом бизнесмене.
 
 Но когда Лю Чуаньчжи позвонил этому бизнесмену, того уже не было в Пекине. Он уехал в Гонконг и Лю Чуаньчжи немедленно собрал чемоданы и улетел в Гонконг.
 
 Его лидер в жесткой форме предупредил его, что он может продать акции Lenovo китайцам, гонконгцам или даже маканцам. Но он, не при каких, даже самых выгодных условиях, не может продать акции компании западным инвесторам!
 
 Китайские лидеры повидали множество компаний, которые были инвестированы западными инвесторами и постепенно были ими захвачены. И, в конце концов, путем различных хитрых манипуляций, большинство акций оказались в руках западных инвесторов, а китайцы даже не имели права голоса в компании. И, конечно же, вся прибыль принадлежала западным держателям акций. Чтобы не попасть в такую ситуацию, руководство решило в дальнейшем вести дела только с азиатскими бизнесменами. Вот почему Лю Чуаньчжи посчитал Фэн Юя наиболее подходящим инвестором.
 
 Когда Лю Чуаньчжи рассказал своим руководителям, что Фэн Юй был боссом бренда Ветер и дождь, лидеры были в восторге. Они знали, что бренд Ветер и дождь принадлежит уважаемой и заслуживающей доверия компании. Самое главное, что Фэн Юй сам проявил интерес к их компании и предложил инвестировать в нее на очень выгодных условиях для обеих сторон. И в перспективе эту сделку можно было быстро уладить.
 
 Лю Чуаньчжи ждал в своем гонконгском офисе с самого утра. Он ждал, когда Фэн Юй сам начнет процесс переговоров. Получив уведомление от секретарши, он тут же встал: Немедленно пригласите управляющего Фэна!
 
 Ах…… оказывается Лю Чуаньчжи не был лысым. Фэн Юй был удивлен, увидев Лю Чуаньчжи. Он чувствовал, что это смешно, но оказалось, что Лю Чуаньчжи был еще молод, и его волосы не выпали.
 
 Председатель Лю, мы наконец-то встретились. Я очень рад! - Фэн Юй улыбнулся и протянул руку.
 
 Лю Чуаньчжи услышал голос Фэн Юя и сразу же понял, что этот молодой человек был тем, кто предлагал заключить выгодную сделку некоторое время назад. Это был тот самый бизнесмен, который хотел инвестировать в Lenovo.
 
 Но Лю Чуаньчжи уже встречался в Гонконге со многими такими же, молодыми, но уже очень успешными людьми и быстро оправился от потрясения. Он пожал руку Фэн Юю: Мы несколько раз разговаривали по телефону, но так и не смогли встретиться. Теперь, мы, наконец, встретились и я тоже очень рад этому!
 
 Фэн Юй ворчал в своем сердце…, Ну, конечно! Нет возможности встретиться? Вы тот, кто отказал мне в прошлый раз и не хотел, чтобы я инвестировал в Lenovo. А теперь вам нужны мои инвестиции, и вы начинаете искать меня?
 
 Председатель Лю, Lenovo – это хорошая компания. Когда я был в Пекине, я купил компьютер Lenovo! - Фэн Юй улыбнулся.
 
 Похоже, что мы можем считаться успешными, если менеджер Фэн Юй купил наши продукты, и остался довольный! - Фэн Юй действительно был успешным бизнесменом, но он не использовал лучшие компьютеры из-за рубежа. Вместо этого он купил компьютер Леново. Поэтому Лю Чуаньчжи почувствовал настоящую гордость.
 
 Председатель Лю, вы вызвали меня сюда, значит, у вас есть для меня хорошие новости? - хотя Лю Чуаньчжи ничего не говорил по телефону, Фэн Юй знал, о чем идет речь. Лю Чуанжи нужны его инвестиции!
 
 Менеджер Фэн, в прошлом вы несколько раз говорили мне по телефону, что заинтересованы в инвестициях в Lenovo. Вы все еще заинтересованы в инвестировании сейчас? - Лю Чуаньчжи был активным участником этих переговоров.
 
 Фэн Юй не заботится обо всех этих тактиках ведения переговоров. Да, он хочет инвестировать в Lenovo. Если это возможно, он все еще хочет быть мажоритарным акционером!
 
 Мне, конечно, интересно. Я всегда хотел войти в ИТ - индустрию и заняться компьютерным бизнесом. Но это было слишком хлопотно и медленно в моем случае, чтобы создавать команду разработчиков самостоятельно. Вот почему я хотел инвестировать в Lenovo!
 
 Вы собираетесь инвестировать в гонконгскую компанию Lenovo или пекинскую Lenovo?
 
 В то время Lenovo все еще была разделена на две компании. Каждая компания была финансово независима друг от друга. Но высшее руководство было одной и той же, группой людей.
 
 А я могу инвестировать в обе компании? - спросил Фэн Юй и улыбнулся: Если бы это было возможно, он хотел бы владеть акциями всей компании Lenovo, а не ее частью. Если нет, то акции Фэн Юй будут разбавлены, когда обе компании объединятся в будущем.
 
 Еще через два года Lenovo станет лидером ПК в Китае, а затем и в Азии. Lenovo войдет в топ - пять компаний по производству ПК в мире. Прибыль от этой компании будет огромной, и как Фэн Юй мог упустить такую возможность?
 
  Менеджер Фэн, хотя первоначальные инвестиции Lenovo были невелики, мы также разработали довольно много продуктов и владеем некоторыми технологическими патентами. Мы хорошо развивались в последние несколько лет, и рыночная стоимость обеих компаний была намного выше по сравнению с прошлым годом! - напомнил Лю Чуанжи Фэн Юю.
 
 Намного выше? Как это высоко? Возможно, вы все еще не знаете, что я являюсь основным акционером китайской компании Songjiang Motors. В прошлом году я вложил более одного миллиарда юаней в Songjiang Motors! - небрежно сказал Фэн Юй.
 
 Глаза Лю Чуаньчжи широко раскрылись. Что? Фэн Юй также был основным акционером Songjiang Motors? Он вложил более миллиарда юаней в прошлом году?
 
 Сколько было активов Фэн Юя? Если Фэн Юй не хвастался, то его совокупные активы могли бы выкупить сразу обе компании Lenovo.
 
 Этот человек был большим боссом. Настоящий большой босс!
 
 Это означает, что руководителям компании не нужно будет искать другое государственное предприятие, чтобы инвестировать в Lenovo. Только один Фэн Юй мог заполнить этот пробел!
 
 Лю Чуаньчжи тут же изменил свое отношение и стал более открытым и добродушным: Управляющий Фэн, выпейте чаю. О, вы курите? Я купил несколько сигарет Чжунхуа из Китая. Давайте я вам их принесу!
 
 Фэн Юй рассмеялся и махнул рукой: Я не курю. Председатель Лю теперь убедился в моих финансовых возможностях?
 
 О, да! Я убежден и надеюсь на самое плодотворное сотрудничество! Позвольте рассказать вам о планах нашей компании на будущее, чтобы вы сами могли оценить наши перспективы. Я обещаю вам, что вы не пожалеете о своем решении инвестировать в наши компании! - взволнованно сказал Лю Чуаньчжи.
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 Прекрасно председатель Лю, но сейчас нет необходимости говорить о планах компании на будущее. Я верю, что все именно так как вы и говорите, но меня интересует еще один момент. Я слышал, что некоторые из вас также владеют акциями этой компании? - Фэн Юй не знал, сколько акций сейчас принадлежит Лю Чуаньчжи. В его предыдущей жизни больше всего акций принадлежало Лю Чуаньчжи, это почти четыре процента.
 
 Сейчас у меня не так много акций, всего один процент, и в компании есть еще несколько человек, у них примерно такая же цифра. Основным акционером этой компании по-прежнему является Китайская академия наук (CAS), а остальное принадлежит сотрудникам!
 
 Фэн Юй поднял брови. Акции уже распределены между сотрудниками? Он вспомнил, что в своей прошлой жизни КАС принадлежало шестьдесят пять процентов акций компании, а остальные тридцать пять принадлежат сотрудникам, включая Лю Чуанжи и других основателей. И главное, что он хотел знать, это сколько точно акций теперь принадлежит сотрудникам.
 
 Если бы Фэн Юй инвестировал в Lenovo, лучшим сценарием было бы понизить процент акций CAS. Но КАС никогда не позволит этому случиться. Lenovo скоро войдет в листинг, и после того, как цены на акции вырастут, они продадут часть своих акций, чтобы получить прибыль.
 
 Поскольку Лю Чуаньчжи обратился к Фэн Юю сейчас, это означает, что у компании есть какие-то финансовые проблемы или у нее недостаточно средств. Фэн Юй напряженно думал о том, каким способом он сможет овладеть большим количеством акций, даже если ему придется потратить больше?
 
 В будущем маржа прибыли Lenovo может быть невысокой, но компания все равно будет преуспевать. Компания будет отвлекать прибыль и инвестировать во многие области, чтобы сохранить ее высокую доходность. Все это происходило, благодаря Лю Чуанжи и его команде.
 
 Самое главное, что CAS изначально вложил в компанию всего двести тысяч юаней и после этого не потратил ни цента. Десять лет спустя акции CAS в компании стоили более ста пятидесяти миллиардов юаней!
 
 Отдача от инвестиций была чрезвычайно, высока! Даже если Фэн Юй вложит сто миллионов за десять процентов акций компании, акции будут стоить более двадцати миллиардов юаней всего за десять лет!
 
 Даже Уоррен Баффет не мог получить такую высокую прибыль.
 
 Фэн Юй решил получить как можно больше акций, даже если ему придется заплатить за них вдвое или втрое больше!
 
 Индустрия ПК и ИТ станет одним из самых прибыльных бизнесов в ближайшие десять лет!
 
 Председатель Лю, какова общая стоимость пекинской и гонконгской компаний Lenovo совокупно?”
 
 Стоимость гонконгской компании Lenovo составляет около ста миллионов гонконгских долларов, а пекинской Lenovo-около семидесяти миллионов юаней!
 
 Так мало? Хотя по сравнению с первоначальными инвестициями в двести тысяч юаней это было в несколько сотен раз больше, но общая рыночная стоимость обеих компаний была намного выше по оценке Фэн Юя.
 
 Это означает, что Фэн Юй мог позволить себе легко инвестировать без какого-либо стресса. Даже если бы ему пришлось заплатить за акции в пять раз больше, то, потратив, пятьсот миллионов юаней он мог бы купить более пятидесяти процентов акций!
 
 Тогда мне интересно, сколько акций компания Lenovo готова продать? - спросил Фэн Юй.
 
 Фэн Юй очень хотел, чтобы Лю Чуаньчжи сказал ему, что нет никаких ограничений. Но это было невозможно. Фэн Юй надеялся, что процент акций, которыми он мог бы владеть, не будет слишком низким, например, хотя бы в районе трех или пяти процентов. Если это не так, то все усилия будут бессмысленны.
 
 Сколько акций вы хотите купить? - спросил Лю Чуаньчжи.
 
 Я куплю все акции, которые вы продадите! - уверенно ответил Фэн Юй.
 
 Лю Чуаньчжи думал про себя, в своем сердце. Это было то, что он себе представлял, и это было выгодно и ему. Но когда он говорил об этом своим руководителям, они хотели только инвестиций, а не продажи своих акций.
 
 Компания готовилась к листингу, и после того, как компания пройдет эту процедуру, цены на акции вырастут. Они могут даже увеличиться в несколько раз. Если бы они сейчас продали акции компании, то потеряли бы гораздо больше!
 
 Лю Чуаньчжи задал этот вопрос, чтобы проверить Фэн Юя.
 
 Хммм.... Мне нужно доложить своим руководителям, и, возможно, потребуется несколько дней. Как долго вы пробудете в Гонконге?
 
 Большую часть этого года я проведу в Гонконге. Позвоните мне, когда получите ответ от ваших руководителей. О, я слышал, что гонконгская Lenovo будет зарегистрирована в Гонконге? Я довольно близок к гонконгской семье Фу, а также имею здесь консалтинговую компанию. Мы должны помочь вам получить разрешение на включение в список - сказал Фэн Юй.
 
 Это здорово. Таким образом, мы сможем избежать многих неприятностей! - Лю Чуаньчжи улыбнулся, но в глубине души был потрясен.
 
 Как Фэн Юй узнал, что гонконгская компания Lenovo хочет быть зарегистрированной в Гонконге? Это все еще было на стадии планирования, и только высшее руководство и некоторые руководители в CAS знали об этом. Как эта новость просочилась?
 
 Может быть, Фэн Юй подкупил высшее руководство гонконгской Lenovo? Но этого не может быть. Все старшие менеджеры были теми, кто основал Lenovo вместе с ним, и все они владеют акциями компании. У них не было причин рассказывать об этой новости другим.
 
 Но, несмотря, ни на что, Лю Чуаньчжи должен выяснить, как Фэн Юй узнал эту новость. Именно он предложил Фэн Юю инвестировать в компанию. Если бы что-то случилось, ему пришлось бы взять вину на себя!
 
 Покинув гонконгскую компанию Леново, Фэн Юй сразу позвонил Ву Чжигану, чтобы спросить, сколько ликвидных денег есть у Tai Hua Trading. Получив ответ от Ву Чжигана, Фэн Юй почувствовал себя еще увереннее.
 
 У Tai Hua Trading было достаточно средств, чтобы выкупить обе компании Lenovo. Если бы Лю Чуаньчжи и остальные основатели не были такими талантами, но их к сожалению невозможно было нанять, то Фэн Юй согласился бы на просьбу Хэйтаро Накадзимы о выходе Aiwa на рынок ПК.
 
 В этом году Aiwa успешно победила Sony на рынке Walkman. В предыдущей жизни Фэн Юя тонкий Walkman этой серии, представленный Sony, был произведен Aiwa раньше всех остальных. Сони снова стал просто последователем!
 
 Хэйтаро Накадзима был вне себя от радости. Он чувствовал, что продажи его Walkman превысят более одного миллиарда долларов, а их прибыль составит не менее ста миллионов долларов!
 
 CD-плеер также был представлен на рынке. Под влиянием бренда Aiwa продажи также шли хорошо. Хотя его все еще нельзя сравнить с Sony и Panasonic, у Aiwa уже были технологии VCD. Они могли бы догнать остальные компании с точки зрения CD-технологий.
 
 Качество CD-плееров Aiwa не проигрывает остальным компаниям, и бренд уже утвердился в индустрии плееров для прослушивания. В сочетании с налаженными каналами распределения продаж не было никаких опасений, что Aiwa потерпит неудачу.
 
 Хотя CD-плееры Aiwa не стали чрезвычайно популярными в одночасье, продажи достигли своих целей. В то же время доля рынка других компаний упала. Больше всего пострадала компания Sony!
 
 Амбиции Хэйтаро Накадзима возросли, Айва также разрабатывал видеоигры, и он хотел войти в компьютерную индустрию. Он проводил маркетинговые исследования и чувствовал, что рынок ПК имеет светлое будущее. Кроме того, существующие инженеры Aiwa были способны. Если он наберет еще несколько талантов из других компаний, то Айва также сможет создать компьютерное подразделение.
 
 Хотя Фэн Юй обладал большой дальновидностью и мог дать Хэйтаро Накадзиме советы по индустрии ПК, он понимал, что будет проще инвестировать в уже успешно существующую компанию напрямую, например в Lenovo. В конце концов, Lenovo была уже экспертом в этой области.
 
 Кроме того, до того дня, когда Фэн Юй вернулся к настоящей жизни, топ - три самых продаваемых компьютерных брендов Японии были их собственными отечественными брендами. В Японии дела Dell, Apple, Lenovo и Samsung шли не очень хорошо. В этой области протекционистская политика Японии все еще была проблемой для иностранных брендов.
 
 Кроме того, если Aiwa выйдет на рынок ПК, Sony, Panasonic и другие компании MNC наверняка объединят свои усилия, чтобы атаковать Aiwa. У Фэн Юя все еще нет средств, чтобы конкурировать с таким количеством успешных компаний.
 
 Фэн Юй был уверен, что Aiwa не добьется быстрого успеха в разработке ПК, если они будут начинать с нуля. Продукты, которые они разработали, не смогут превзойти остальных конкурентов в этой области. Айва должна сосредоточиться на чем-то конкретном, например на видеооборудовании. Фэн Юй уже спланировал будущее направление Айвы. Когда Walkman и CD достигнут пика, Aiwa представит MPтри.
 
 Фэн Юй по-прежнему доверял именно Lenovo, когда дело доходит до ИТ - индустрии и индустрии ПК. Поэтому Фэн Юй должен владеть долей в Lenovo!
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 После ухода Фэн Юя Лю Чуаньчжи сразу переговорил с высшим руководством гонконгской компании Lenovo, в том числе с другими основателями Lenovo. Он хотел узнать, не подкупил ли Фэн Юй кого-нибудь из них, чтобы получить информацию о планах гонконгской Lenovo быть зарегистрированной на фондовой бирже.
 
 Если бы Фэн Юй знал об этом, то он наверняка предложил бы более низкую цену покупки, и естественно Lenovo проиграла бы в этой сделке.
 
 Но после расследования Лю Чуаньчжи он отметил, что никто из высшего руководства и других основателей не слил эту информацию. Он чувствовал, что эти высшие управленческие кадры никогда не станут принимать взяток от Фэн Юя. Если Фэн Юй собирался подкупить кого-то в Lenovo, то первым, он должен был подкупить Лю Чуаньчжи.
 
 Лю Чуаньчжи позвонил в Пекин и доложил своему лидеру. Лидер узнал, что Фэн Юй владеет брендом Wind and Rain и является основным акционером Songjiang Motors.
 
 Это означает, что у Фэн Юя было много денег. Фэн Юй продемонстрировал свое рвение в покупке акций Lenovo, и его условием было то, что они должны были быть состоянии продать акции Фэн Юю по более высокой цене.
 
 Конечно, лидеры сказали Лю Чуаньчжи, что акции не могут быть проданы Фэн Юю. Фэн Юй может только инвестировать, и их акции будут разбавлены. Но стоимость акций снижаться не будет. Если бы Фэн Юй инвестировал больше, цены на их акции выросли бы.
 
 Но лидеры не учли Лю Чуанжи и остальных основателей. Их акции также будут разбавлены. Высшее руководство и основатели были теми, кто построил Lenovo.
 
 Лю Чуаньчжи и остальные потребовали реструктуризации компании и хотели, чтобы акции были выпущены для сотрудников. КАС согласился на эту просьбу. Но акций, которые были выданы, было не так уж много. Хотя, если бы акции основывались на рыночной стоимости, это считалось бы немалой суммой. Но все еще было много высшего руководства, жаловавшегося Лю Чуанжи, что компания выпустила слишком мало акций.
 
 Посмотрите на боссов этих частных компаний. Они не были столь способными по сравнению с ними, но они брали кредиты, чтобы начать свой бизнес. Теперь они зарабатывают больше, чем старшие менеджеры.
 
 Если сравнивать с частными компаниями, то высшее руководство чувствовало себя неуравновешенно. Как только у них появятся такие мысли, их отношение изменится. В том числе и к Лю Чуаньчжи. Он подумал, не просил ли он слишком мало акций. Его доходы были слишком малы по сравнению с усилиями, которые он вложил в эту компанию!
 
 Но, несмотря, ни на что, Лю Чуанжи никогда не покинет Lenovo! Это было место, где начинался его волшебный сон. Он твердо верит, что даже с этим вкладом в компанию он получит больше акций в будущем.
 
 Управляющий Фэн, пожалуйста, присаживайтесь. Я доложил своему начальству, и они сказали, что вы можете инвестировать в компанию. Однако они не будут продавать вам акции компании напрямую! - сказал Лю Чуаньчжи.
 
 Фэн Юй уже думал об этом. Тот, кто доверяет компании, никогда не продаст свои акции до того, как компания будет зарегистрирована. Но для компаний было обычным делом искать инвесторов, прежде чем они перечисляли свои компании. Вот почему Фэн Юй не удивился, когда Лю Чуаньчжи сказал это.
 
 Тогда, председатель Лю, укажите конкретно, сколько я могу вложить и сколько акций получу?
 
 Пятьдесят миллионов за восемнадцать процентов акций! - Лю Чуаньчжи изучающим взглядом посмотрел на Фэн Юя.
 
 Председатель Лю, вы что, шутите? Общая стоимость обеих компаний Lenovo не составляла даже ста восьмидесяти миллионов юаней. Я инвестирую пятьдесят миллионов юаней, и я должен получить, по крайней мере, двадцать один процент акций. Откуда у вас эта цифра, восемнадцать процентов акций? Как вы производили расчеты? - спросил Фэн Юй.
 
 Фэн Юй знал, что другая сторона, несомненно, повысит цены, и он не должен соглашаться на это немедленно. Кроме того, восемнадцать процентов акций компании были слишком низкими. Поскольку другая сторона была готова позволить ему владеть таким количеством акций, не должно было возникнуть проблем, если бы он попросил и больше.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя CAS также не был контролирующим акционером Lenovo. КАС был всего лишь крупнейшим акционером. Это означает, что CAS не мог контролировать на все сто процентов компанию Lenovo.
 
 Фэн Юй также хотел проверить, если он предложит чрезвычайно высокую сумму, согласится ли КАС продать ему свои акции.
 
 Фэн Юй также понимал, что для него было невозможно немедленно овладеть контрольным пакетом акций Lenovo. Лю Чуанжи и остальные никогда не согласятся на это. Но это не будет проблемой, если он станет вторым по величине акционером этой компании!
 
 Управляющий Фэн, я знаю, что сейчас обе компании не имеют такой высокой рыночной стоимости. Но наши компании все еще владеют большим количеством технологических патентов, и у нас есть много талантливых сотрудников. Кроме того, у нас все еще есть недооцененный проект, который является нашим проектом ПК. Вот почему мы считаем, что пятьдесят миллионов за восемнадцать процентов акций - это разумно! - медленно объяснил Лю Чуанжи.
 
 О? Разве компьютерный проект Lenovo не существует уже довольно давно? Я уже говорил вам, что купил компьютер Леново в Китае! - если бы Фэн Юй был на месте Лю Чуаньчжи, он бы счел эту цену слишком низкой. Пятьдесят миллионов юаней это стоимость не более десяти процентов акций компании. Это было связано с тем, что ПК-бизнес Lenovo станет дойной коровой компании в ближайшие несколько лет.
 
 Но Лю Чуаньчжи не знал этого, что ПК будет настолько прибыльным, а Фэн Юй не был настолько глуп, чтобы рассказывать ему об этом. Вместо этого Фэн Юй сделал вид, что не может принять такой низкий процент.
 
 Это совсем другое. В прошлом наше внимание не было сосредоточено полностью только на компьютерном бизнесе. Но мы создадим наше подразделение ПК, чтобы сосредоточиться на этом аспекте. Этот бизнес принесет большую прибыль компании, а также принесет высокие дивиденды акционерам!
 
 Отдел ПК? Есть ли у вас соответствующие патенты? Можете ли вы производить детали для ПК? Я думаю, что вы все делаете, чтобы импортировать некоторые материнские платы, чипы, жесткий диск и так далее, а затем собираете его самостоятельно. Затем вы добавляете в него карту китайского языка и называете ее своими собственными продуктами. Я прав? - спросил Фэн Юй и улыбнулся.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя многие люди издевались над Lenovo за то, что она отдала импортировала девяносто процентов деталей ПК, а затем просто получила завод для их сборки. Только внешний дизайн, конфигурация и программное обеспечение были сделаны ими.
 
 Леново в настоящее время был очень беден, для того, чтобы производить эти детали. Это означает, что стоимость производства ПК будет возмутительно высокой. Lenovo также не сможет участвовать в ценовых войнах с другими компаниями, и для них будет невозможно контролировать китайский и азиатский рынок.
 
 Лю Чуаньчжи услышал, что сказал Фэн Юй, и покраснел от смущения. Он не ожидал, что Фэн Юй узнает об этом. Но когда он думал о масштабах бизнеса, которым владеет Фэн Юй, и он также раньше пользовался компьютером, для него было бы нормально иметь некоторые знания о ПК.
 
 Мы уже ищем заводы, чтобы лично производить детали. Что касается патентов, то мы приобретем права на их использование. Таким образом, стоимость будет снижена, а наша продукция станет более конкурентоспособной! - Лю Чуаньчжи попытался возразить.
 
 Фэн Юй улыбнулся и спросил: Председатель Лю, вы слышали о сборном ПК?
 
 После двухтысячного года ПК войдут почти во все домохозяйства. В то время цены на ноутбук были еще очень высоки, и настольный ПК стал оптимальным выбором для всех.
 
 За это время, помимо компаний и государственных учреждений, большинство студентов и семей отправятся в электронные торговые комплексы, чтобы кто-то собрал для них компьютер. Они просто должны были сказать владельцу магазина, какие детали и спецификацию они хотят, а владелец магазина будет просто взимать с них соответствующую плату.
 
 Сборный ПК был дешевле фирменного ПК на несколько тысяч юаней. Хотя фирменный ПК предлагает гарантии, магазин также предоставляет послепродажное обслуживание. На самом деле, сборные компьютерные магазины предлагали лучшее обслуживание клиентов, чем компьютерные компании знаменитых брендов.
 
 Но в это время еще не существовало сборных ПК. Это было связано с тем, что на рынке не хватало квалифицированных технических специалистов, а компьютерные детали были слишком деликатными.
 
 Сейчас пока все было иначе, чем в ближайшем будущем, когда многие студенты университетов и даже студенты средних школ будут знать, как собрать свой собственный компьютер.
 
 Лю Чуаньчжи немного помолчал: Что вы сказали? Сборный ПК?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1430330
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      Глава 518. У меня тоже есть технологии
 
 Фэн Юй посмотрел на Лю Чуаньчжи и подумал: Что за деревенский простак! Он даже не знает, что такое сборный компьютер?!
 
 В будущем появятся розничные магазины, которые будут специализироваться на продаже компьютерных деталей, а затем собирать их для клиентов. Разве вы не думаете, что они могут продавать свои КОМПЬЮТЕРЫ клиентам по более низкой цене без маркетинга и раскрученного бренда? Кроме того, клиенты могут выбирать детали и технические характеристики своего ПК. ПК будет соответствовать их потребностям лучше, чем получение стандартного пакета от компьютерных компаний! - ответил Фэн Юй и улыбнулся.
 
 Конечно, эта тенденция появится только после того, как Гонконг вернется обратно в Китай. В Китае пока нет таких магазинов. Фэн Юй это сказал, для того, чтобы просто напугать Лю Чуаньчжи и сказать ему, что он может не заработать денег, если войдет в компьютерную индустрию, таким образом, и тем самым использовать, как рычаг давления.
 
 Как Lenovo смогла заработать столько денег на своем компьютере в прошлой жизни Фэн Юя?
 
 Во-первых, они наняли много фабрик в качестве подрядчиков, чтобы снизить себестоимость продукции. Во - вторых, они использовали свой статус как собственный китайский бренд ПК и пользовались поддержкой китайского правительства. Китайские правительственные учреждения и связанные с ними подразделения использовали ПК Lenovo.
 
 Другие бренды ПК не имели такого большого по численности клиента, и их продажи не могли превзойти Lenovo. Lenovo также была компанией, которая начала ценовую войну с другими брендами. Lenovo не нужно было платить правительству высокие налоги на импорт, и у них были торговые точки в каждом округе Китая.
 
 Было много других причин, по которым Lenovo добилась успеха в Китае. Конечно, Лю Чуаньчжи еще не думал об этом. Он чувствовал, что сказанное Фэн Юем кажется разумным. Если бы кто-то создал сборные компьютерные магазины, это повлияло бы на продажи их продуктов!
 
 Но у нас есть технологии, и мы можем создавать программное обеспечение. Кроме того, мы понимаем требования людей. Мы, безусловно, можем произвести лучший компьютер, который подходит китайцам. Мы также являемся первым китайским брендом ПК для потребителей, и для нас не будет проблемой захватить китайский рынок. Поэтому я думаю, что наши продукты для ПК принесут прибыль компании!
 
 Подсознательно Лю Чуаньчжи перешел от получения высоких прибылей от продуктов для ПК, к получению прибыли от продуктов для ПК. Его убежденность начала колебаться.
 
 Вы говорите, что у вас есть технологии? Но могут ли ваши технологии сравниться с технологиями других стран? У меня также есть много инженеров, работающих на меня!
 
 Управляющий Фэн, у вас тоже есть инженеры-электронщики? Вы говорите о Цзяне Ваньмене и его коллегах из VCD Wind and Rain? - спросил Лю Чуаньчжи.
 
 Председатель Лю тоже знаком с разработчиком Цзян Ваньмэном и его коллегами? Но они не единственные инженеры-электронщики, нанятые мной. Это пейджер, прикрепленный к твоему поясу, Айва Пейджер? Бренд Aiwa тоже мой! - Фэн Юй откинулся назад и скрестил ноги.
 
 Бренд Айва? Компания, которая производит плееры Walkman, VCD и пейджеры? - Глаза Лю Чуаньчжи широко раскрылись.
 
 Вся страна знала, что Aiwa VCD player был конкурентом Wind and Rain VCD player. Но Лю Чуаньчжи совсем не ожидал, что оба бренда принадлежат одному и тому же, человеку! Интересный и необычный вариант ведения бизнеса!
 
 Но какое отношение эти две компании имеют к Lenovo? Типов инженеров-электронщиков было огромное количество. Те инженеры, которые специализировались на плеерах, телекоммуникациях, радикально отличались от инженеров, которые специализировались на ПК.
 
 Менеджер Фэн, даже если у вас есть Aiwa и много инженеров-электронщиков, это не значит, что вы способны производить ПК, - сказал Лю Чуанжи.
 
 Председатель Лю, что вы думали, например, о вместимости и хранении информации в дискетах? - внезапно спросил Фэн Юй, меняя тему.
 
 Дискеты для хранения? Емкость дискеты улучшается. В настоящее время стандартное хранилище гибких дисков составляет 1,44 М, но 2,88 М дискеты уже доступны на рынке! - Лю Чуаньчжи был экспертом в этой области.
 
 1,44 М, даже если это было удвоено, он мог хранить только простые данные. Он даже не мог хранить компьютерную игру!
 
 Тогда что вы думаете, если дисковод дискет, применить в дисководе компакт-диска?
 
 Дисковод для компакт-дисков?
 
 На оптический дисковод. Я уверен, что вы знакомы с этим! - сказал Фэн Юй.
 
 Привод CD-ROM появился на рынке уже в 1991 году. Но привод CD-ROM в настоящее время был очень медленным и очень дорогим. Поэтому обычный компьютер еще не пользовался дисководом CD-ROM.
 
 Компьютеры в это время использовали дисководы с гибкими дисками, и когда Фэн Юй посетил компьютерные магазины в Гонконге, он увидел компьютер с двумя дисководами. Один из них предназначался для 3,5-дюймовой дискеты, а другой – для быстро устаревшей в ближайшем будущем, 5,25-дюймовой дискеты.
 
 Но эти дисководы не могли сравниться с 640-миллиметровым дисководом для хранения компакт-дисков. Компакт-диск был лучше и больше подходил для хранения данных, игр, фильмов и так далее.
 
 Когда привод CD-ROM был запущен, Лю Чуаньчжи тоже заглянул в него. Но этот CD-ROM был слишком дорогим, и у них не было соответствующих технологий. Они не могли использовать этот диск для своего компьютера.
 
 Стоп! Подождите, компании Фэн Ю производили проигрыватели CD и VCD. Проигрыватели CD и VCD были связаны с приводом CD-ROM. Основы были те же. Фэн Юй мог бы производить CD-ROM?
 
 Если бы у Фэн Юя была технология оптических дисков, то это была бы невероятно выгодная возможность для Lenovo. Они могли бы производить ПК с приводом CD-ROM. И тогда их компьютер будет на высшем уровне, если он будет поставляться с программным обеспечением и CD-ROM.
 
 Менеджер Фэн, вы хотите сказать, что владеете технологией CD-ROM? - с тревогой спросил Лю Чуаньчжи.
 
 Фэн Юй кивнул и спросил: Неужели так трудно разработать эту технологию? Традиционная скорость привода CD-ROM составляла 150 Кбит/с. Последний стандарт-300 Кбит/сек, и мы тоже можем изготовить оптический привод для этой скорости. Я могу использовать эту технологию, чтобы инвестировать в Lenovo и включить в нее некоторых инженеров, специализирующихся в этой области!
 
 Причина, по которой Хэйтаро Накадзима хотел выйти на рынок ПК, заключалась в том, что, когда он разрабатывал CD-плееры, он также изучал технологию CD-ROM. Именно поэтому Хэйтаро Накадзима считал, что производить ПК легко. Он думал, что с этим приводом CD-ROM он сможет производить лучшие ПК для потребителей высшего уровня.
 
 Но Фэн Юй знал, что Флоппи-диск все еще является главным течением на рынке. Независимо от того, был ли это ноутбук или рабочий стол, большая часть файлов все еще хранилась на дискете.
 
 Точно так же, как в компьютерной игре, в которую играл Фэн Юй, Вертикальные и горизонтальные семь морей. Для каждого завершенного этапа ему нужно вставить новую дискету. Это было слишком хлопотно. Если бы был CD-ROM, то одного CD-ROM было бы достаточно, чтобы хранить все файлы. На компакт-диске можно было даже хранить множество игр!
 
 Уже существовали компьютерные игры на компакт-дисках. Но это было только для рекламы. Компакт-диски заменят дискеты через 3-5 лет. Если бы сейчас какие-то компании выпускали компьютеры только с CD-ROM-приводами, это неизбежно привело бы к краху!
 
 Но Фэн Юй не сказал об этом Хэйтаро Накадзиме. Он только сказал Хэйтаро Накадзиме, чтобы он создал команду для исследования CD-ROM с более высокими скоростями. Этого было достаточно, чтобы иметь возможность производить компакт-диски, но он не должен думать о том, чтобы идти в компьютерную индустрию. В настоящее время они все еще не могли конкурировать с таким количеством других успешных компаний.
 
 Компьютеры не были похожи на Walkman. В конце концов, бренд Aiwa уже был хорошо известен в Walkman среди потребителей. Фэн Юй в конце концов убедил Хэйтаро Накадзиму, но Хэйтаро Накадзима не намерен продолжать исследования на компакт-дисках. Он хочет сосредоточиться на технологиях CD-плееров, а Фэн Юй воспользовался этой причиной, чтобы купить у него технологию CD-ROM.
 
 Управляющий Фэн, мне нужно доложить начальству. Вы можете подождать еще два дня? Я свяжусь с вами снова! - Лю Чуаньчжи должен пересмотреть свое отношение к инвестициям Фэн Юя в Lenovo. Использование технологий для инвестирования совершенно отличалось от использования обычных средств в инвестициях.
 
 Фэн Юй улыбнулся и кивнул: Но не позволяйте, что бы я ждал слишком долго!
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 Конечно же, Лю Чуаньчжи не позволит Фэн Юю ждать слишком долго. На самом деле он был тем, кто не хочет ждать. Чем раньше Фэн Юй инвестирует в Lenovo, тем легче они могут получить одобрение для своего листинга. Кроме того, цены на их акции будут расти еще быстрее.
 
 Чтобы акции листинговой компании росли, необходим хороший план развития компании. Если у компании нет необходимых средств, то какой смысл иметь план ее развития?
 
 Несмотря на то, что Lenovo была зарегистрирована только в Гонконге, их основным бизнесом в Гонконге были серверы и ПК. Если Lenovo объявит, что у них есть передовые технологии CD-ROM, а их бизнес на ПК улучшится и достигнет высоких прибылей, цены на акции моментально вырастут.
 
 После того, как Лю Чуаньчжи доложил своему лидеру, лидеры провели совещание, чтобы обсудить это. Их вывод состоял в том, что все они согласились позволить Фэн Юю инвестировать в Lenovo, используя и наличные деньги, и технологии. Но они хотят, чтобы Лю Чуанжи тщательно оценил ценность подобной технологии.
 
 Поскольку высшее руководство согласилось, Лю Чуанжи и остальные основатели провели многочасовую дискуссию, чтобы оценить технологию CD-ROM, прежде чем позвонить Фэн Юю и объявить о своем согласии.
 
 Управляющий Фэн, наш главный акционер согласился, чтобы вы инвестировали в технологии и деньги в акции. Давайте обсудим, сколько стоит ваша технология CD-ROM? - Лю Чуаньчжи не стал ходить вокруг да около.
 
 Сколько, по мнению председателя Лю, стоит самая передовая технология CD-ROM? - ответил вопросом на вопрос Фэн Юй.
 
 Для Фэн Юя эта технология была не очень ценной, поскольку Айва не потратила много времени на ее разработку. Aiwa занималась разработкой технологий CD и VCD. В разработку этой технологии не было вложено много усилий, и Фэн Юй не потратил много денег, чтобы купить эту технологию у Aiwa.
 
 Один миллион? - спросил Лю Чуаньчжи.
 
 Один миллион долларов? По крайней мере, пять миллионов! - нарочно сказал Фэн Юй.
 
 Управляющий Фэн, я говорю о юанях! - сказал Лю Чуаньчжи: Мы всегда использовали юань в наших переговорах, и вы должны знать об этом. Даже если бы мы купили права на использование этой технологии, это не стоило бы так дорого. Пять миллионов долларов? Почему бы вам не пойти, и не ограбить банк?!
 
 ЮАНЬ? Один миллион юаней? Я думаю, что вы не искренни. Вам все еще нужно, чтобы я сказал, насколько важна эта технология для Lenovo? Увеличение пространства для хранения данных - это направление, в котором движутся все компьютерные компании. Вы хотите это отрицать? Не многие компании в мире имеют эту технологию CD-ROM второго поколения. Как вы думаете, эти западные компании продадут вам права? Даже если они готовы продать, как вы думаете, сколько это будет стоить? - Фэн Юй рассмеялся и сказал:
 
 Хотя Фэн Юй и не потратил много на эту технологию, она все еще стоила двести тысяч долларов. Если конвертировать из доллара в юань, она также составлял более одного миллиона юаней. Даже если Фэн Юй не искал в данном случае прибыли, он также не хотел терять деньги. Если бы Lenovo сама разработала эту технологию, ей потребовалось бы не менее пяти миллионов юаней!
 
 Управляющий Фэн, технологии меняются очень быстро. Вот почему нам нужно сделать скидку на наши цены. Но даже если бы мы предложили более низкую цену, эта технология тоже не стоит один миллион долларов. Не говоря уже о пяти миллионах долларов! - Лю Чуаньчжи был не доволен встречным предложением Фэн Юя.
 
 Если вы посмотрите только на одну технологию, она может не стоит пяти миллионов долларов. Но для Lenovo эта технология стоит такой цены! С помощью этой технологии Lenovo сможет производить лучшие ПК. ПК с дисководом CD-ROM может продаваться гораздо дороже, чем ПК с дисководом только для гибких дисков. Прибыль от этой сделки будет очень высока!
 
 Надо было признать, что Фэн Юй не говорил глупостей. CD-ROM был новой разработкой, и люди будут чувствовать, что это является очень высокотехнологичной вещью. Емкость накопителя была в несколько сотен раз больше, чем у дискеты. Он был пригоден для хранения большого количества документов. Большинство организаций, которые сейчас покупают компьютеры, - это банки и правительственные учреждения. У них было много данных, и дискет будет недостаточно для хранения их данных.
 
 С помощью CD-ROM Lenovo сможет развивать новые и более крупные рынки. Это было очень важно для Lenovo. Кроме того, с приводом CD-ROM рентабельность их ПК будет выше.
 
 Управляющий Фэн, это только то, что вы сказали. Можете ли вы показать мне цифры, чтобы доказать, что вы правы? - и все же, Лю Чуаньчжи не мог согласиться с ценой Фэн Юя.
 
 Вам нужны цифры? Тогда я покажу вам цифры. Это стоимость производства дисков C-ROM. Это разница в цене между ПК с приводом CD-ROM и без него. Это покажет вам, сколько прибыли вы можете получить от CD-ROM привода. Это показатель продаж ПК с приводами CD-ROM в Гонконге. По тренду вы должны быть в состоянии сказать, что рыночный спрос растет. Поскольку наши данные продолжают расти и увеличиваться, кто все еще захочет использовать дискету для хранения? Кроме того, CD-ROM можно использовать для хранения видео. Может ли дискета сделать это? На дискете было бы трудно сохранить даже одну единственную песню!
 
 Прежде озвучивать подобные показатели, Фэн Юй провел исследование рынка. Он потратил немного денег, чтобы свести в таблицу эти данные о гонконгском рынке ПК. Именно по этой причине он осмеливается просить высокие цены.
 
 Это только данные Гонконга и это исследование не представляет других мест. Наш самый большой рынок это Китай. Но Китай и Гонконг имеют огромные различия! - сказал Лю Чуаньчжи.
 
 Председатель Лю должен четко знать, сколько стоит эта технология. Но я больше не хочу об этом говорить. Если Lenovo сможет позволить мне увеличить мои инвестиции, я могу дать эту технологию Lenovo бесплатно! - Фэн Юй улыбнулся.
 
 Фэн Юй хочет использовать эту технологию, чтобы просто бросить вызов Лю Чуаньчжи. На самом деле, цель Фэн Юя состояла в том, чтобы завладеть большим количеством акций Lenovo, это было главным приоритетом для него в данный промежуток времени. Даже если он не сможет стать основным акционером, он все равно хочет быть хотя бы вторым по величине акционером.
 
 Лю Чуаньчжи изучающим и пристальным взглядом смотрел на Фэн Юя. Целый хоровод вопросов крутился в его голове! Что Фэн Юй имеет в виду? Сколько Фэн Юй хотел вложить, чтобы он отдал эту технологию Lenovo бесплатно? Фэн Юй хочет стать контролирующим акционером?
 
 Управляющий Фэн, вы все время говорили о том, что хотите увеличить свои инвестиции. Сколько вы намерены инвестировать и какое количество акций вы хотите? - спросил, наконец, Лю Чуаньчжи.
 
 Председатель Лю, вам не кажется, что у вас слишком мало акций Lenovo? Lenovo смогла добраться до того места, где она находится сегодня, только благодаря вам и остальным основателям, не так ли? Знаете ли вы, сколько акций принадлежит моим инженерам и исследователям в моих компаниях? Я отдал Старому Цзяну, Цзян Ваньмену, четыре процента акций компании. Я отдал десять процентов акций всем инженерам из Aiwa pagers. Им даже не нужно платить ни цента. Вы знаете, сколько у них месячная зарплата? Десять тысяч юаней в месяц!
 
 Эрррр.... Только глава получает десять тысяч юаней. Остальные не дотягивают до таких высоких зарплат. Даже обычные нормальные инженеры получают только двести юаней в месяц. Фэн Юй объяснил все это не слишком ясно. Он хочет, чтобы Лю Чуаньчжи неправильно понял его слова и просто нарушить ход его мыслей?
 
 Но в действительности, Лю Чуаньчжи был ошеломлен, глядя на поднятый указательный палец Фэн Юя. Что? Фэн Юй дал своим инженерам столько акций?! Старый Цзян и остальные владеют акциями компании, а их зарплата составляет десять тысяч юаней в месяц?!
 
 Хотя сам Лю Чуанжи был из CAS и основал Lenovo, как глава компании, его зарплата составляла всего около, тысячи юаней в месяц. И это все еще было по стандартам Гонконга! Если бы его зарплата соответствовала шкале зарплат Китая, она была бы меньше трехсот юаней! Он не мог поверить своим ушам, но и врать об этом не имело смысла для Фэн Юя.
 
 Разница в зарплате была в десятки раз, а стоимость акций - в несколько раз больше. Лю Чуаньчжи никак не мог успокоиться. Он вспомнил вечное ворчание своих коллег, которые упорно работали на протяжении многих лет вместе с ним над созданием Lenovo. Все они чувствовали, что КАС выделил им слишком мало акций. Вот теперь Лю Чуаньчжи действительно хочет поговорить с лидерами CAS об их акциях!
 
 Подожди, но зачем Фэн Юй рассказывал мне все это? Может быть, он решил дать нам какие-то акции после того, как вложится в Lenovo? Ему нужен контрольный пакет?!
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 Лю Чуаньчжи посмотрел на Фэн Юя и спросил: Менеджер Фэн, вы хотели бы стать контролирующим акционером Lenovo?
 
 Если это возможно, почему бы и нет?
 
 Лю Чуаньчжи покачал головой: Это невозможно. Хотя Lenovo зарегистрирована как частная компания, на самом деле это, то же самое, что и государственные предприятия. В компании есть много вещей, о которых я не могу рассказать вам подробно. Но получить контрольный пакет акций будет невозможно!
 
 Я хочу только контролировать свою долю, а ты можешь иметь все полномочия, чтобы управлять компанией. Кроме финансов, я не буду вмешиваться в управление, операции и так далее. Компания может создать совет директоров, и я поддержу вас в качестве председателя! - Фэн Юй указал на Лю Чуаньчжи.
 
 Что? Фэн Юй не стремился к власти? Я буду председателем компании? Тогда почему он хочет получить контрольные акции? Лю Чуаньчжи никогда не видел никого, кто не хотел стать главным. Обманывал ли его Фэн Юй или он говорил правду?
 
 Фэн Юй увидел, что Лю Чуаньчжи сомневается в его словах, и рассмеялся: Председатель Лю, вы слышали о компании Лехаха?
 
 Лехаха? Компания, которая продает детские пищевые добавки? Я уже слышал об этой компании. Почему вы спросили об этом? - Лю Чуаньчжи пребывал в оцепенении. Фэн Юй слишком быстро менял тему. Мы говорили о Леново, а он вдруг заговорил о Лехаха.
 
 Я главный акционер этой компании и в Lehaha нет совета директоров, но есть исполнительный директор, который принимает управленческие решения. Этот исполнительный директор - бывший босс Лехахи, Чжун Цинсянь. У меня там только должность заместителя генерального директора. У меня там нет никаких обязанностей, я только даю некоторые советы и предложения Чжун Цинсяну, но никогда не вмешиваюсь в его решения!
 
 Лю Чуаньчжи в шоке посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй также был крупнейшим акционером Lehaha? Этот менеджер Фэн был вовлечен в слишком большое количество дел!
 
 Хотя Лю Чуанжи был далек от индустрии пищевых добавок для здоровья, он знал, что продажи Lehaha были выдающимися. Будет ли компания с хорошими продажами иметь низкую прибыль? И Фэн Юй не хочет быть человеком, ответственным за такую компанию?
 
 Почему ты мне не веришь?
 
 А, должен? - Лю Чуаньчжи спросил Фэн Юя в ответ.
 
 Поскольку вы лично знакомы со Старым Цзяном, вы можете спросить его, вмешивался ли я когда-нибудь в деятельность Айва Электроникс? За исключением финансового отдела, менеджер Цзян - это тот, кто принимает все решения о найме персонала. Он никогда ни о чем меня не спрашивал. Возможности одного человека ограничены. Я не могу внимательно следить за всеми своими компаниями. На самом деле я даже не хочу управлять какой-либо компанией. Это, то же самое, что будет и в Lenovo после того, как я стану основным акционером. Для вас одна или две сотни миллионов могут показаться значительной суммой денег. Но я могу позволить себе потерять эту сумму!
 
 Лю Чуаньчжи чуть не поперхнулся, когда Фэн Юй сказал это. Фэн Юй был слишком высокомерен. Он может позволить себе потерять одну или две сотни миллионов?
 
 Но когда Лю Чуаньчжи начал вспоминать и анализировать, то пришел к выводу, что это действительно было правдой. У этого управляющего Фэна было слишком много предприятий, и все компании получали высокие прибыли. Все компании, упомянутые Фэн Юем, имели рыночную стоимость более двухсот миллионов!
 
 Управляющий Фэн, каковы ваши планы? - спросил Лю Чуаньчжи и пронзительно прищурился.
 
 Помоги мне получить как можно больше акций из моих инвестиций. До тех пор, пока общая доля акций, принадлежащих нам обоим, составляет более пятидесяти одного процента, нам не нужно слушать Китайскую академию наук. Честно говоря, руководители там не умеют вести дела. Если бы вы не работали в этой компании, я никогда не подумал бы об инвестициях в Lenovo.”
 
 Фэн Юй уже пытался однажды переманить Лю Чуаньчжи по телефону. Но Лю Чуаньчжи отверг его. Это произошло потому, что компания Lenovo согласилась выпустить для него акции. Но количество предоставленных ему акций не могли удовлетворить его. По сравнению с высшими руководителями в компании Фэн Юя, Лю Чуаньчжи был действительно разочарован своими руководителями.
 
 Теперь Фэн Юй объяснил все очень ясно. Ему нужен был Лю Чуанжи, чтобы помочь получить как можно больше акций. Деньги не были проблемой. После этого он передаст Лю Чуанжи власть над компанией и деньгами.
 
 Перед Лю Чуаньчжи стояли два варианта.
 
 Один из них, когда он должен был помочь Фэн Юю, и в будущем он станет человеком с наибольшим авторитетом в Lenovo. Те чиновники, которые ничего не знали о бизнесе, не могли вмешиваться в его решения. Он также получит личную выгоду.
 
 Второй, он не будет помогать Фэн Юю. После этого, Фэн Юй возмутится и постарается настроить руководство компании против него. А он просто упустит прекрасную возможность. Все планы и мечты, которые живут в его сердце, никогда не смогут исполниться.
 
 Управляющий Фэн, вы сказали, что старшие инженеры в ваших компаниях получат акции в качестве вознаграждения и бонусов? - Лю Чуаньчжи, наконец, принял решение.
 
 Конечно. То же самое будет и с Lenovo. Я предложу это на собрании акционеров. Я не могу гарантировать вам, сколько акций вы все можете получить, но я думаю, что один процент акций, которыми вы владеете сейчас - это слишком мало. Он должен быть не менее трех процентов. Остальные пионеры также должны получить некоторые акции в качестве вознаграждения!
 
 Лю Чуанжи сразу оживился. Фэн Юй был так щедр, чтобы дать им так много акций? Но в глубине души он уже все рассчитал. Акции, принадлежавшие остальным учредителям и ему самому, составляли около восьми процентов. Он хотел бороться за оговорку, что их акции не будут разбавлены после того, как Фэн Юй инвестирует в компанию. Они хотели сохранить свои восемь процентов акций компании. Однако Фэн Юй даст им больше, чем они ожидали!
 
 Но как Лю Чуаньчжи должен отчитываться перед своим руководителем в КАС? Это была проблема. Ранее он объяснял своим руководителям, что Lenovo нужно всего пятьдесят миллионов юаней, чтобы создать компьютерное подразделение. Как он должен заставить лидеров согласиться позволить Фэн Юю инвестировать более ста миллионов юаней?
 
 Даже с технологией CD-ROM лидеры не согласятся на это. Компания все еще получала прибыль, и почему они должны позволять кому-то инвестировать в компанию и разбавлять свои акции?
 
 Увидев, что Лю Чуаньчжи снова замолчал, Фэн Юй спросил: Председатель Лю, у вас есть какие-то опасения?
 
 Это слишком сложно. Ваши инвестиции слишком велики, и лидеры могут не согласиться. Технологии CD-ROM будет недостаточно, чтобы убедить их!
 
 А что, если вы скажете лидерам, что я все еще третий по величине акционер Microsoft? - Фэн Юй улыбнулся.
 
 Хм? Что вы сказали? Акционер третий по величине? Какой компании? - Лю Чуаньчжи показалось, что он просто ослышался.
 
 МЫ и Microsoft. Компания, которая сделала операционную систему Windows! - объяснил Фэн Юй.
 
 Ты…… Вы являетесь акционером Microsoft?
 
 Я третий по величине акционер. Я не владею никакими акциями и не имею права голоса. Но это не должно быть проблемой для формирования партнерства между Microsoft и Lenovo. Microsoft Windows – это самая популярная операционная система для производителей ПК. Microsoft также произвела много замечательного прикладного программного обеспечения. Если мы сможем сотрудничать с Microsoft для производства китайской версии этого прикладного программного обеспечения, как вы думаете, какую прибыль получит Lenovo?
 
 Дыхание Лю Чуаньчжи участилось. Он мог себе представить возможности и прибыль, если эта сделка состоится. Если бы они могли сотрудничать с этой ведущей софт компанией Microsoft, то Lenovo выиграла бы гораздо больше. Мало того, что там были огромные прибыли, но Lenovo также могла улучшить свои технологии в несколько раз. Лю Чуанжи был уверен, что с такой поддержкой они смогут захватить весь китайский рынок!
 
 Управляющий Фэн, теперь я знаю, как вести переговоры с нашими лидерами. Не могли бы вы сказать мне, каким минимальным количеством акций вы хотите владеть?
 
 Тридцать пять, и чем больше, тем веселее. Я могу заплатить больше, если потребуется. Если CAS готов продать мне все свои акции, я готов заплатить им в четыре раза больше рыночной стоимости! Я надеюсь, что доля акций CAS будет снижена до уровня ниже пятидесяти процентов!
 
 Имея в руках, даже тридцать пять процентов акций, Фэн Юй мог помешать одному человеку или партии быть единственным голосом на собрании акционеров. Что касается того, чтобы стать контролирующим акционером, Фэн Юй не слишком надеялся.
 
 Но если Фэн Юй может быть контролирующим акционером, тогда все вообще будет в порядке. Но не беда, если он не станет контролирующим акционером. Конечно, если бы он мог владеть большим количеством акций, он не возражал бы заплатить премиальные цены за эти акции. Так как в течение всего двух лет он получит обратно в десятки раз больше, чем потратил сегодня.
 
 Прекрасно. Управляющий Фэн, я думаю, что мы достигли первоначального консенсуса. Я надеюсь, что вы в ближайшее время сможете совершить поездку в Пекин, чтобы поговорить с лидерами из CAS!
 
 Нет проблем. Значит, решено! - Фэн Юй улыбнулся.
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      Глава 521. Тяжелая работа Лю Чуаньчжи.
 
 Лю Чуаньчжи был очень взволнован после встречи с Фэн Юем. Он немедленно собрал остальных членов учредительного штаба на совещание. Им нужно обсудить, как вести переговоры с лидерами CAS.
 
 Когда все эти люди узнали, что Фэн Юй не снизит процент своих акций и увеличит их после того, как он станет акционером, все они объединились и оказались на одной стороне. Инвестиции Фэн Юя должны пройти, и для них это была редкая возможность и такой шанс нельзя упустить!
 
 Все они были из КАСА. Они создали Lenovo всего с двумястами тысячами юаней. Может ли кто-нибудь еще достичь того, что они сделали?
 
 Поскольку высшее руководство все же согласилось реструктурировать компанию в акционерную компанию, почему оно не может дать им больше акций? Посмотрите на щедрость управляющего Фэна!
 
 Пока бы Фэн Юй не был вовлечен в Lenovo, эти люди могли бы только ворчать по поводу количества акций, предоставленных лично им. Они ничего не могли сделать, кроме как умолять начальство предоставить им больше льгот. Но они и не думали покидать Леново. Те двое, что уехали два года назад, жили не так хорошо, как они.
 
 Но теперь все было по-другому. Лю Чуаньчжи сказал, что если Фэн Юй станет основным акционером, он проведет собрание акционеров и раздаст акции высшему руководству в качестве вознаграждения.
 
 Это поможет высшему руководству легче управлять компанией, и они получат больше взамен. У компании также будет достаточно средств и для будущих разработок. Им больше не нужно ждать, пока компания будет зарегистрирована. Кроме того, когда компания будет зарегистрирована, цены на акции наверняка взлетят.
 
 С акциями компании они будут получать дивиденды, когда компания получает прибыль. Эти люди смогут накопить достаточно денег, чтобы осуществить свои мечты.
 
 Поскольку все эти люди теперь стали единомышленниками, Лю Чуаньчжи предложил им искать тех руководителей, с которыми они были близки, чтобы помочь поддержать эти инвестиции. Он в свою очередь, также будет искать лидеров, с которыми был знаком, чтобы помочь.
 
 Директор Ли, у управляющего Фэна есть не только средства. У него все еще есть технологии и связи. Если мы позволим ему инвестировать, это поможет будущему развитию компании!
 
 Откуда ты знаешь, что он не лгал тебе? Третий по величине акционер Microsoft? Почему я никогда не слышал об этом раньше? Разве у Microsoft не только два крупных акционера? - спросил директор Ли.
 
 Управляющий Фэн готов включить это в контракт. Я верю, что он не будет лгать нам об этом. Мы многого можем не знать, но все предприятия под руководством управляющего Фэна приносили большую прибыль и это непреложный факт!
 
 А какие у него дела? Бренд Ветер и дождь?
 
 Не только этот. Он также владеет брендом Aiwa. Эта технология CD-ROM разработана компанией Aiwa. Он также является крупнейшим акционером Lehaha. Компания, которая производит пищевые добавки для детей. Я вспомнил, что ваш внук тоже пьет эту добавку. Он также является крупнейшим акционером машиностроительной компании, владеющей Songjiang Motors. Это компания, у которой более двух миллиардов активов!! - Лю Чуаньчжи подчеркнул слова ДВА миллиарда.
 
 Мы не возражаем против того, чтобы он инвестировал в Lenovo. Но он хочет увеличить свою долю до сорока девяти процентов. Процент акций, принадлежащих CAS, сразу упадет, и как я могу это объяснить вышестоящему руководству? - сказал директор Ли.
 
 Очень просто, он вкладывает много денег. Как наша компания может расти без денег? Как мы можем конкурировать с подобными компаниями из других стран? Какова наша цель создания этой компании? Не для того ли, чтобы повысить квалификацию нашей страны в области электронной инженерии?
 
 Это было слабое место директора Ли. Когда компьютеры были еще новинкой за границей и редкостью в Китае, он дал Лю Чуанжи и его коллегам двести тысяч юаней. Это было всего лишь экспериментом, но для всех остальных он утверждал, что это было сделано для повышения навыков электронной инженерии Китая.
 
 Но теперь рост Lenovo оказался намного лучше, чем ожидалось. Директор Ли также был повышен с должности помощника директора до его нынешней должности.
 
 Директора Ли не интересовали деньги. Ему нужны только политические достижения и кредиты, достаточные для продвижения по служебной лестнице. Однако все его достижения и заслуги нуждались в помощи Лю Чуанжи и остальных основателей.
 
 Директор Ли знал, что без Лю Чуанжи и остальных Lenovo никогда бы не выросла до сегодняшних масштабов. Если Лю Чуаньчжи и остальные покинут Lenovo, это будет катастрофой!
 
 Без Лю Чуанжи и остальных, а также кого-то еще, кто должен был бы взять на себя исследовательскую и техническую стороны компании Lenovo, технологии компании неизбежно регрессируют. Другие компании знали только о Лю Чуанжи и его коллегах, их не интересовало название компании!
 
 Директор Ли также слышал о том, что многие пытаются переманить Лю Чуанжи и остальных. Им даже обещали акции компании, если они присоединятся к ним.
 
 Именно поэтому директор Ли сразу согласился, когда Лю Чуаньчжи потребовал реструктуризации компании в акционерный капитал. Если бы он не отдал этим ключевым людям акции, они бы уже давно ушли в другие компании.
 
 Раз он вкладывает столько денег в компанию, почему мы все еще должны быть в списке? Почему мы не можем просто использовать деньги, которые он вложит в создание компьютерного отдела? - спросил директор Ли по существу и нахмурился.
 
 Это не повлияет на наше решение быть включенным в список. Если у компании есть достаточные средства, мы все еще можем внести ее в список. Мы даже можем объединить гонконгские и пекинские компании Lenovo, а затем внести их в список. Это совершенно разные вещи, когда листинговая компания десятимиллионная или она пятидесятимиллионная!? - Лю Чуаньчжи продолжал: Мы же сами обратились к нему, так как у CAS не хватало средств. И это хорошая возможность продать некоторые акции Фэн Юю, чтобы просто привлечь средства. Таким образом, у CAS будет достаточно средств и для других исследований в том числе!
 
 Хотя Lenovo выросла, было кое-что, чем директор Ли был недоволен. Lenovo получала прибыль, но никогда не отдавала какую-либо часть своих доходов CAS! Лю Чуаньчжи истратил всю прибыль? Но Лю Чуаньчжи не тратил прибыль. За каждый потраченный цент он получал один юань обратно в виде прибыли. Никто не мог критиковать его за это!
 
 И в то же время Лю Чуаньчжи продолжал объяснять это руководителям тем, что компания все еще растет и нуждается в больших деньгах. Вот почему он не мог передать прибыль КАС. Но лидеры так не думали! Обе компании Lenovo уже стоили почти двадцать миллионов. Вы что, даже не можете передать хотя бы два миллиона?
 
 Но Лю Чуаньчжи категорически отказывался передавать часть прибыли в CAS. Даже двадцать тысяч юаней из прибыли компании он не будет отдавать в CAS. Если он это сделает даже один раз, и это будет допустим два миллиона сегодня и еще два миллиона завтра. И тогда у компании наверняка в скором времени возникнут финансовые проблемы.
 
 Даже директор Ли, который был давним сторонником Лю Чуаньчжи, был этим обстоятельством обеспокоен. Lenovo развивалась хорошо, и он был этому рад. Но ему было уже очень трудно отвечать перед другими лидерами, когда Lenovo не отдает часть своей прибыли обратно CAS.
 
 Тогда что же нам делать? - спросил директор Ли.
 
 Я могу гарантировать, что Фэн Юй заплатит в три раза больше рыночной стоимости за акции, которые КАС продаст ему! - уверенно сказал Лю Чуаньчжи.
 
 В три раза?! Как это возможно? Вы сказали, что у него было много успешных предприятий и это значит, что он не глуп. Зачем ему вдруг платить в три раза больше за акции? - спросил директор Ли.
 
 И не только это! Мы все еще можем настаивать на том, что акции наших управляющих не будут разбавлены после его инвестиций. Таким образом, даже если Фэн Юй потратит больше денег, мы все равно будем иметь контроль над Lenovo! - продолжал Лю Чуаньчжи.
 
 Акции всех управляющих компаний не будут разбавлены? Это значит, что наши акции будут еще больше разбавлены? - директор Ли нахмурился.
 
 Я потребовал гарантии, что этого не произойдет! Если вы согласитесь на его инвестиции, я обещаю, что мы не проиграем в этой сделке! Менеджер Фэн - венчурный капиталист. Он уйдет, как только компания будет зарегистрирована. Мы сейчас просто берем определенную сумму денег, и вы можете на этом делать акцент перед своим начальством. Когда у нас будут деньги, уже через два года, мы сможем выкупить эти акции, чтобы КАС снова получил контрольный пакет! Но даже в этом случае последнее слово в Lenovo остается за нами!
 
 Они оба еще долго продолжали обсуждать эту инвестицию, и наконец, директор Ли сказал Лю Чуанжи: Нам нужно провести встречу, чтобы обсудить это. Ты можешь пока быть свободен!
 
 Когда Лю Чуаньчжи покидал кабинет директора Ли, он знал, что он уже убедил директора Ли... .
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      Глава 522. Глупый богач.
 
 Директор? Что вы сказали? Что Лю Чуаньчжи, предложил продать наши акции этому менеджеру Фэну, и он сможет убедить его заплатить за них в три раза больше рыночной стоимости? - спросил заместитель директора Чжао.
 
 Да! Именно так он мне и сказал, и обещает, что добьется успеха!
 
 Как он собирается добиться успеха? Кто будет тратить в три раза больше средств на покупку вещей, стоимость которых гораздо ниже? Лю Чуаньчжи считает, что Фэн Юй-идиот? Даже я знаю, что Фэн Юй очень богат, но все бизнесмены умны! Я никогда не слышал о глупом бизнесмене. Как может кто-то настолько глупый вести успешный бизнес?
 
 Директор Ли был недоволен такими вопросами и сказал: Но мы сейчас обсуждаем, что мы будем делать, если Лю Чуаньчжи действительно убедит Фэн Юя. Согласимся ли мы на инвестиции Фэн Юя и сохраним ли долю Лю Чуанжи и его людей?
 
 Я могу сказать, что Лю Чуаньчжи хочет только того, чтобы его акции не были разбавлены. Если кто-то вложит деньги в компанию, то процент акций, принадлежащих всем акционерам, наверняка будет снижен. Разве они заплатили за эти акции? Все их акции отданы им в качестве вознаграждения компанией! Они получили столько акций даром, а их все еще что-то не устраивает? Разве они не выпрашивает таким способом просто больше акций для себя лично? - помощник шерифа Чжао усмехнулся.
 
 Заместитель директора Чжао был одним из тех, кто возражал против передачи Лю Чуанжи и остальным акций учредительного штаба. Капитал предоставлялся CAS, и Лю Чуаньчжи и его люди получали высокие зарплаты и льготы, такие как дома, машины, пособия и так далее. Эти льготы были такие же, как и у заместителя директора. Чего же еще они хотят?
 
 Что должна была сделать эта компания, которая должна была так хорошо работать, чтобы быть реструктурирована в акционерный капитал? Все дело в деньгах. Такая большая компания, и после стольких лет они возвращают только вложенный в них изначально капитал в двести тысяч юаней. Передали ли они хоть цент своей прибыли КАСу?
 
 На счетах компании уже были большие деньги, так почему же они до сих пор не отдали все эти деньги? Ранее лидеры пытались потребовать возмещения убытков от Lenovo, но были отвергнуты Лю Чуанжи. Лю Чуаньчжи не питал к ним никакого уважения!
 
 Почему вы можете тратить деньги компании, а мы - нет? Вы действительно думаете, что компания Lenovo принадлежит вам?
 
 Старина Чжао, подумай об этом. Если мы продадим акции Фэн Юю в три раза дороже рыночной стоимости, то акции, которыми мы владеем, будут снижены. Если мы все еще хотим контролировать ситуацию, нам нужно, чтобы Лю Чуанжи и его люди были на нашей стороне. Мы также можем поддерживать мотивацию Лю Чуанжи и его людей, позволяя им сохранять пропорции своих акций и поддерживать наш контроль. Это хорошая идея! - пытался объяснить директор Ли.
 
 Хорошая идея? Если мы позволим им сохранить свои доли в компании, то наши акции будут еще больше размыты. Если мы снизим их процент, влияние на нас будет снижено, и мы все еще сможем их контролировать! - сказал заместитель Чжао.
 
 Остальные помощники кивнули. Они не могут допустить, чтобы КАС оказался в невыгодном положении только потому, что этого захотел Лю Чуаньчжи.
 
 Лю Чуаньчжи также пообещал, что Фэн Юй вложит большую сумму, но акции, которые он получит, будут меньше, чем он должен получить. Фэн Юй также обещает дать компании важную технологию и установить сотрудничество с Microsoft. Это значительно улучшит и увеличит уровень наших технологий. Самое главное, что Lenovo начнет выпускать дивиденды уже в следующем году. Это означает, что мы будем получать высокую прибыль от Lenovo. Кто из вас способен на все это?
 
 Подождите, директор. Сами посудите, инвестировать огромную сумму, и получать меньшую долю? Неужели ты думаешь, что Фэн Юй и глуп и богат одновременно? В этом нет никакого смысла. Я думаю, что Лю Чуаньчжи что-то скрывает от нас! - твердо настаивал на своем заместитель Чжао.
 
 Действительно! Это действительно было как-то подозрительно, но Лю Чуаньчжи не стал объяснять эти подробности директору Ли. Он только убедил директора Ли, что сможет убедить в этом Фэн Юя.
 
 Меня не волнует, есть ли что-то подозрительное в этих инвестициях. Я только хочу знать о вашем решении относительно инвестиций Фэн Юя, если Лю Чуаньчжи сумеет убедить его?!
 
 Заместитель Чжао промолчал, а остальные депутаты, понимая свою выгоду, согласились. У них не было причин не соглашаться, поскольку именно они воспользуются преимуществами, которые они получат в результате сделки с Фэн Юем. Эта компания была создана, только для того, чтобы делать деньги. Имея больше средств, они могли бы проводить больше исследований, и кроме того, эти депутаты были близки к соучредителям Лю Чуаньчжи, и они уже успели обсудить это в частном порядке, в личных беседах.
 
 Что касается вопросов депутата Чжао, то остальным депутатам ответы на них знать не обязательно. Они могли просто вызвать Лю Чуаньчжи, чтобы допросить его в любое время. Кроме того, депутаты знали, что отец Лю Чуанжи и директор Ли были одноклассниками, и директор Ли, очевидно, поддерживал Лю Чуанжи. Депутаты тоже не хотят идти против своего руководства.
 
 Если Лю Чуаньчжи добьется успеха, то все они выиграют от этой сделки. Они получат некоторые кредиты от этого достижения, и смогут получить достаточное количество средств на свои исследования от продажи своих акций. Всем им катастрофически не хватало средств на исследования.
 
 Все заместители подозревали, что заместитель Чжао выступал против этой сделки только потому, что ранее он уступил эту должность директору Ли. Оба они несколько раз сталкивались по разным причинам, и не выносили даже вида друг друга.
 
 Все вы хотя бы понимаете, что возможно, это какая-то афера! Разве вы не думаете, что этот Фэн Юй может оказаться мошенником? Подумайте, как могут существовать такие привлекательные условия? Хорошо. Я посмотрю, как Лю Чуаньчжи убедит этого Фэн Юя! Хм!
 
 Управляющий Фэн, позвольте представить. Это директор CAS, директор Ли Фанъюань. Директор Ли, это Фэн Юй, управляющий Фэн. Он бизнесмен, который хочет инвестировать в Lenovo! - представил Лю Чуанжи обе стороны в отдельном зале ресторана.
 
 Приятно познакомиться, директор Ли. Я получил от вас приглашение, это такая честь! Вы самый известный ученый в Китае! - Фэн Юй улыбнулся и протянул руку.
 
  Вздох. Я уже стар. Я могу только отступить и заняться административными делами. Сейчас так много талантливых ученых, - скромно сказал директор Ли.
 
  Как это возможно? Недавно я прочитал одну из ваших статей в одном заграничном журнале. В этом журнале публикуются статьи только ведущих ученых мира! - сказал Фэн Юй. Хммм. Хотя об этом ему рассказал Лю Чуаньчжи.
 
 Ха-ха-ха. Менеджер Фэн, вы тоже любите читать научные журналы? Эта статья написана мной и некоторыми другими профессорами. Я не могу взять на себя всю ответственность за публикацию! - хотя директор Ли и сказал это, он улыбался с довольно заметной гордостью. Да, конечно неожиданно. Как может этот менеджер Фэн быть мошенником? С одного взгляда я могу сказать, что он хороший человек!
 
 Я с детства мечтал стать ученым. Но мне не хватает таланта. Я слышал, что все ученые гениальны и выдающиеся. Жаль, что я не настолько умен. Вот почему мне нравится заниматься такими делами, связанными напрямую с научной деятельностью. Как могут продукты, изобретенные гениями, быть плохими? - нарочно сказал Фэн Юй, уже с заметной лестью в голосе.
 
 Директор Ли посмотрел на Фэн Юя. Этот молодой человек был готов инвестировать в Lenovo только потому, что ему нравятся подобные продукты? Но из того, что сказал Лю Чуаньчжи, известно, что все предприятия Фэн Юя включают в себя множество передовых технологий. И такое оправдание кажется немного нелепым…
 
 Меня не считают гением. Вы слишком высоко обо мне отзываетесь. Я слышал от Чуанжи, что вы оба уже обсуждали все не один раз и пришли к какому-то первоначальному соглашению, это так? - спросил директор Ли. Он понимал, что эти уже согласованные условия были выгодны КАСу. Но, может быть, Лю Чуаньчжи просто хотел получить кредиты и преувеличил условия?
 
 Фэн Юй кивнул: Я несколько раз разговаривал с председателем Лю и окончательно согласовал первоначальные условия этой сделки. Он сказал, что не следует снижать процентные доли руководящего состава и ключевых инженеров. Я согласился на это. Я буду инвестировать, используя триста миллионов юаней и технологию CD-ROM. Я также назначу встречу между Lenovo и Microsoft. В конце этой сделки я хочу владеть сорока девятью процентами Lenovo, доля CAS будет снижена до тридцати семи процентов, вы получаете сто миллионов юаней наличными. Доля сотрудников будет увеличена до шести процентов. Председатель Лю, я, не в чем, не ошибся?
 
 Лю Чуаньчжи быстро закивал в ответ: Да, да, да. Именно к такому выводу мы пришли!
 
 Директор Ли вздохнул с облегчением. Если кто-то в CAS все еще не захочет соглашаться с этими условиями, он или она должны быть просто идиотами. Он посмотрел на Фэн Юя и в глубине души подумал: Тратить столько денег только из-за своего интереса? Этот управляющий Фэн был классическим примером глупого богача!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1444962
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      Глава 523. Потери или прибыль?
 
 Фэн Юй нарочно предложил такие заманчивые условия, ведь конечной целью в этой на первый взгляд не выгодной для него сделки, было одно, стать владельцем самого большого количества акций Lenovo. И, конечно, самой главной и настоящей причиной было то, что Лю Чуаньчжи и его команда оказались именно в Lenovo, и только поэтому это стоило того, чтобы Фэн Юй заплатил такую огромную цену!
 
 В прошлой жизни Фэн Юя многие международные компании, конкурировали друг с другом настолько, что даже пытались убить Лю Чуаньчжи, прежде испробовали привычные мирные способы. Они предлагали ему коммерчески более выгодных условия, такие например, как десять миллионов долларов годовой зарплаты, а также акции, но Лю Чуаньжи никогда не соглашался. Это было потому, что Лю Чуаньчжи твердо верил, что он получит больше, если останется в Lenovo.
 
 На самом деле имело значение не только то, что Лю Чуаньжи и его команда были очень способны. У них также много крепких связей с высшим руководством китайского правительства, а Лю Чуаньчжи являлся предшественником всей китайской ИТ- индустрии!
 
 У Лю Чуаньчжи до сих пор много друзей, как в Китае, так и за рубежом. Все его друзья были гигантами ИТ - индустрии. Хотя в ближайшие годы он все же потеряет контакты с большинством из них, сейчас он все еще был близок к высшему руководству многих международных ИТ- компаний. Вот почему в последние несколько лет дела Lenovo шли так хорошо.
 
 Из своей прошлой жизни Фэн Юй знал, что Лю Чуаньчжи никогда не принимал неверных стратегических решений в Lenovo. Это было связано с опытом, который приобрели его друзья, а он многое узнавал обо всем этом именно от них.
 
 Если бы Фэн Юй сам управлял Lenovo, он не мог бы гарантировать, что будет работать эффективнее и лучше, чем Лю Чуаньчжи. Кроме того, Lenovo считалась крупной компанией, и управлять такими компаниями было совсем непросто.
 
 Хотя Фэн Юй позволил Уинд энд Рейн Электроникс и Айва Электроникс нанять несколько новых выпускников, чтобы они приобретали опыт, но все равно пройдут годы, прежде чем эти новые выпускники будут готовы занять более высокие руководящие должности. Фэн Юй также обращался к некоторым будущим успешным бизнесменам, но они отказались работать на Фэн Юя, или они все еще не имели таких выдающихся способностей в данный момент.
 
 Заплатив столь высокую цену, Лю Чуаньчжи не разочаровал Фэн Юя. Он успешно помог Фэн Юю получить сорок девять процентов акций компании. Такой процент оказался намного выше, чем он ожидал в начале переговоров.
 
 Похоже, Фэн Юй был прав, дав обещание именно Лю Чуаньчжи. Если бы Фэн Юй обратился к лидерам в CAS напрямую, ему было бы трудно добиться успеха, и он наверняка не смог бы в таком случае купить услугу Лю Чуаньчжи.
 
 После разговора директора Ли с Фэн Юем, он обещал дать ему ответ через три дня, и если ничего не случится, они, наконец, подпишут контракт.
 
 Чжун Цинсянь оказался в Шэньяне для того, чтобы подписать контракт. Они решили открыть новый завод в Шэньяне в следующем году. Поскольку реклама Энергии жизни была удалена с камер видеонаблюдения, продажи напитков Le Bashi из йогурта, также пострадали. Хотя они не упали в одночасье, но как бренд Энергия Жизни, они неуклонно падали.
 
 Но на рынке напитков из йогурта все еще был огромный спрос, и Лехаха с радостью восполнял этот пробел. Продажи молока в рекламе Lehaha росли. Также увеличились продажи их чайных напитков.
 
 Производства Lehaha не могло удовлетворить этот спрос, и Чжун Цинсянь решил создать завод в Шэньяне, чтобы удовлетворить потребности еще в трех северо-восточных провинциях и районе Пекина. Поскольку Lehaha уже была признанным брендом, соглашение было заключено в кратчайшие сроки.
 
 Когда Чжун Цинсянь услышал, что Фэн Юй в Пекине, он сразу отправился туда. Он хотел доложить о событиях в Лехахе лично Фэн Юю. Финансовый отдел Лехахи состоял из людей Фэн Юя. Чжун Цинсянь решил сделать значительные инвестиции в новую фабрику, и Фэн Юй был об этом проинформирован. Но Чжун Цинсянь все равно хотел сказать об этом Фэн Юю с глазу на глаз и обсудить все тонкости.
 
 Фэн Юй одобрительно кивнул, выслушав доклад Чжун Цинсяня: Вы можете сами принимать все эти решения. Если я вам понадоблюсь, просто дайте мне знать!
 
 Фэн Юй по-прежнему не намерен вмешиваться в операции Лехахи, и Чжун Цинсянь был этому рад.
 
 Управляющий Фэн, я думал, вы сейчас учитесь в Гонконге? Почему вы вернулись в Пекин? - Чжун Цинсянь уже начал просто болтать с Фэн Юем.
 
 Я здесь, чтобы поговорить о моих инвестициях в Lenovo!
 
 Леново? Что это за компания? Что они продают? - спросил Чжун Цинсянь.
 
 Фэн Юй был удивлен: ……
 
 В будущем Lenovo станет всемирно известной IT-компанией, но и нынешний их масштаб уже был огромным. Но этот Чжун Цинсянь никогда не слышал об этой компании?
 
 О, этот Чжун Цинсянь тоже не покупает эту продукцию. В его компании было всего два компьютера, и Lenovo тоже никогда раньше не рекламировала их. Вполне естественно, что Чжун Цинсянь не знал об этой компании.
 
 Это электронные продукты. Компания производит компьютеры. Вы слышали о компьютерах Lenovo 1+1?
 
 Компьютеры? Сейчас не так уж много людей, покупающих компьютеры. Может ли эта компания вообще зарабатывать какие-то деньги? - спросил Чжун Цинсянь.
 
 Да!
 
 Тогда давайте вместе создадим компьютерную компанию!
 
 Фэн Юй, молча, смотрел на Чжун Цинсяня. Он никогда не слышал о том, чтобы Чжун Цинсянь вошел в ИТ-индустрию в своей предыдущей жизни. Неужели изменилась история? Или Чжун Цинсянь вошел в ИТ-индустрию и потерпел неудачу. Но это было не известно в широких кругах. Это было похоже на то, как Nintendo изначально продавала рис, мгновенного приготовления, прежде чем многие люди узнали о них в нынешнем качестве.
 
 Вы тоже хотите инвестировать в Lenovo?
 
 Если я последую за тобой, разве я смогу понести убытки? - Чжун Цинсянь хитро улыбнулся.
 
 Сколько вы можете вложить? Я могу дать тебе несколько акций. Но я должен сказать вам, что я плачу премию в три раза больше рыночной стоимости этих акций. Я могу продать вам часть своих акций, но не слишком много!
 
 Трехкратная премиальная цена? Что ты имеешь в виду? - Чжун Цинсянь был потрясен. Может ли эта компания приносить столько прибыли? В три раза больше рыночной стоимости акций? Фэн Юй сошел с ума?
 
 Фэн Юй рассказал Чжун Цинсяну о текущей стоимости Lenovo, его общих инвестициях и акциях, которыми он будет владеть.
 
 Управляющий Фэн, это значит, что если я вложу десять миллионов, то смогу получить только два процента акций компании? - Глаза Чжун Цинсяня широко раскрылись.
 
 Хммм.... Может быть, это даже будет меньше двух процентов! Исходя из текущей стоимости, вы получите только полтора процента акций, или не намного больше. Если вы рассчитаете исходя из суммы, по которой я приобрету акции, вы не получите даже и одного процента!
 
 Хм? Менеджер Фэн, вы уверены в этом? Вы сказали, что эта компания стоит меньше ста восьмидесяти миллионов, а вы потратите триста миллионов плюс технологии всего на сорок девять процентов акций? А нынешняя стоимость компании даже не стоит четыреста миллионов юаней? Разве это не слишком большая потеря?
 
 Чжун Цинсянь не мог понять! Триста миллионов юаней, по крайней мере, должны получить более шестидесяти процентов акций компании. Это все еще основывалось на полной сумме инвестированного фонда. Теперь у другой стороны было слишком много, это сто миллионов, и Фэн Юй должен был получить, по крайней мере, семьдесят семь процентов акций компании.
 
 А Фэн Юй получал только сорок девять процентов акций?! Может быть, это был какой-то заговор против Фэн Юя? Это было похоже на какую-то аферу!
 
 Может быть, Фэн Юй был втянут в эту деловую сделку? Но этого просто не может быть. Ведь пока Фэн Юй все еще не отдал свои деньги, и он все еще улыбался?
 
 Чжун Цинсянь уже решил не вкладывать деньги в такое сомнительное предприятие. Дивиденды, которые он получил от Лехахи, могут быть использованы для чего-то еще. Если бы не было других инвестиционных возможностей, то он купил бы виллу в районе Западного озера.
 
 А Фэн Юй опять подумал в своем сердце. Разве я что-то потеряю? Даже если я ничего не сделаю, рыночная стоимость Lenovo через три года составит более двух миллиардов юаней. Через десять лет она будет стоить более двадцати миллиардов. Самое главное, что без КАС и его связей, без мозгов Лю Чуаньчжи и его людей даже Фэн Юй не смог бы достичь этого подвига.
 
 Годовая доходность составит пятьдесят процентов. Даже эксперты с Уолл-стрит не могли гарантировать такой доход. А Чжун Цинсянь подумал, что Фэн Юй делает большую ошибку и, в любом случае, в итоге понесет значительные потери, но в том то и дело, что Фэн Юй уже заранее знал, что он в этом случае получит просто невероятно большую прибыль!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/1448840
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      "Начальник Цзя, я пришел к вам, почему вы не даете мне выпить чашку хорошего чая?" Фэн Юй ворчал, сидя в кабинете заместителя начальника станции Цзя. Он пил чашку чая.
 
 "Это лучшие чайные листья, которые у меня есть. У меня нет других лучших чайных листьев. Моя месячная зарплата не может оплатить даже один из ваших обедов. Почему вы здесь сегодня? У вас есть что-нибудь для меня?" Заместитель начальника Цзя рассмеялся и спросил.
 
 Каждый раз, когда Фэн Юй приходил его искать, случалось что-то хорошее. Например, скандал с медицинскими продуктами, который произошел недавно, привел к тому, что CCTV получила много похвал от общественности. Высшее руководство также заметило заместителя начальника Цзя.
 
 "Ничего особенного. Я просто случайно проходил мимо и зашел навестить вас".
 
 "Менеджер Фэн, с каких пор вы слышали, чтобы люди наносили визиты другим с пустыми руками?" пошутил заместитель Цзя.
 
 "А? Если бы руководители услышали то, что вы сейчас сказали, у вас были бы проблемы. Ты просишь взятки. Ладно. Поскольку мы друзья, просто назовите мне сумму. Я сейчас выпишу тебе чек". Фэн Юй сделал вид, что достает из кармана чековую книжку.
 
 "Хорошо, хорошо. Ты должен быть здесь по какой-то причине. Если у тебя ничего нет, ты не будешь искать меня". Заместитель Цзя посмотрел на Фэн Юя, который откинулся на спинку дивана. По тому, как Фэн Юй сидел, он понял, что Фэн Юй был ленивым человеком. Как такой ленивый человек мог посетить его просто так?
 
 "Начальник Цзя, ваши слова причинили мне боль".
 
 Когда заместитель начальника Цзя думал, что он неправильно понял Фэн Юя, он услышал, как Фэн Юй сказал: "Но чтобы доказать, что слова начальника Цзя верны, я подумаю над просьбой".
 
 Заместитель начальника Цзя: "......" Ты просишь меня об услуге, чтобы доказать, что я прав? Заместитель начальника Цзя взглянул на Фэн Юя. Я знал, что ты должен быть здесь для чего-то!
 
 "Начальник Цзя, могу я задать вам вопрос? Я просто спрашиваю. Можно ли создать частную телестанцию в Китае?" Фэн Юй с нетерпением посмотрел на заместителя начальника Цзя.
 
 Заместитель начальника Цзя откинулся на спинку дивана. Но когда он услышал, что сказал Фэн Юй, он сразу же сел прямо: "Что вы сказали? Частная телестанция? Вы хотите открыть телестанцию?".
 
 О чем думал Фэн Юй? Как может быть частная телестанция? Новости и СМИ должны контролироваться правительством. Такова была национальная политика!
 
 Этот сопляк думает о создании телестанции? Может быть, он придумал несколько хороших программ?
 
 Фэн Юй помог спланировать программу новогоднего гала-ужина и внес много предложений для гала-вечера в честь Весеннего фестиваля, благодаря чему он прошел успешно. Если бы не отсутствие у Фэн Юя интереса к государственной службе, заместитель начальника Цзя обязательно взял бы Фэн Юя на работу в CCTV после окончания университета.
 
 "Правильно. Создайте телестанцию и транслируйте фильмы и драмы. Можно ли это сделать?" спросил Фэн Юй.
 
 Основной целью создания телестанции Фэн Юй считал покупку телевизоров! Что касается фильмов и драм, его это не слишком волновало. Он может просто купить права на некоторые старые фильмы и передачи. Это не будет стоить дорого.
 
 В настоящее время в CCTV было только 4 канала, и 3 из них не транслировались через спутник. Сигналы этих каналов могли принимать только регионы, расположенные недалеко от Пекина. Фэн Юю нужно было только создать выдающуюся эстрадную программу, и зрители найдутся. Этого будет достаточно, чтобы поддержать его торговый телеканал!
 
 "Нет!" ответил заместитель начальника Цзя. "Телевизионные станции не могут управляться частным образом. Вы можете забыть об этом. Думали ли вы, что в Китае можно владеть телеканалом, как в других странах? Позвольте мне сказать вам. Правительство никогда не одобрит этого!"
 
 Фэн Юй шлепнул себя по губам. Какая политика правительства? Политика правительства всегда менялась. Даже если это не разрешалось сейчас, это все равно разрешалось в будущем. В прошлой жизни Фэн Юя не было ни одной акционерной телестанции, но были и интернет-телестанции. Жаль, что интернет в Китае сейчас не развит. Если бы Фэн Юй открыл интернет-телестанцию, он бы понес огромные убытки!
 
 "Шеф Цзя, разве правительство не запретило частным лицам создавать газетные агентства? А сейчас? Существовали частные газеты. Газета также была СМИ. Также было много других журналов. Разве правительство остановило эти СМИ? Откуда вы знаете, что частные телеканалы не могут быть одобрены без попытки?" спросил Фэн Юй.
 
 Заместитель начальника Цзя немедленно поднял руку, чтобы остановить Фэн Юя: "Подождите. Что вы сказали? Откуда мне знать, не попробовав? Что ты имеешь в виду? Ты хочешь, чтобы я попросил за тебя высшее начальство?"
 
 "Правильно. Вы из CCTV и работаете в этой отрасли. Вы самый подходящий человек, чтобы помочь мне расспросить высшее руководство. Вы также знаете многих людей в этом секторе. Я не знаю никого, кроме вас. Начальник Цзя, не могли бы вы оказать мне эту небольшую услугу?" Фэн Юй показал указательным и большим пальцами что-то маленькое.
 
 "Небольшое одолжение? Прекрати шутить со мной! Как это можно считать маленькой услугой?!" Заместитель начальника Цзя почти ругался на Фэн Юя.
 
 "Почему бы и нет? Тебе нужно лишь помочь мне узнать о процедурах у вышестоящего начальства. Если это невозможно, то почему это невозможно и что я должен сделать, чтобы получить разрешение. Если это возможно, то вы поможете мне выяснить, какие области я не могу трогать".
 
 Заместитель начальника Цзя был ошеломлен тем, что сказал Фэн Юй. Что возможно или нет? С каких пор я согласился помочь тебе?
 
 "Фэн Юй, скажи мне правду. Почему ты хочешь создать телестанцию?" Транслировать драмы и фильмы? Кого ты пытаешься обмануть?!
 
 "Начальник Цзя, ты действительно хочешь услышать правду?"
 
 "Конечно!"
 
 "Тогда я расскажу вам правду......".
 
 "Чего ты ждешь?!" Заместитель начальника Цзя повысил голос.
 
 "Правда в том, что плата за рекламу в системе видеонаблюдения слишком дорогая! Я понял, что операционные расходы на содержание телеканала составляют всего десятки миллионов. Рекламные гонорары, которые я платил CCTV, и различные спонсорские взносы также составляют примерно эту сумму. С такой же суммой я мог бы открыть свою собственную телестанцию".
 
 Заместитель начальника Цзя чуть не подавился, когда Фэн Юй сказал это. Ты хочешь открыть телестанцию, чтобы сэкономить на рекламных сборах?
 
 Тогда я не буду вам помогать. Если я помогу тебе, CCTV потеряет нашего крупнейшего рекламного клиента. Подождите. Если бы это было правдой, Фэн Юй никогда бы не сказал ему об этом.
 
 "Это твоя единственная причина?" спросил заместитель начальника Цзя.
 
 "Это главная причина. Я также хочу выпустить несколько телепрограмм, которые мне нравятся".
 
 Заместитель начальника Цзя разозлился, услышав это: "Что ты сказал? Вы пытаетесь сказать мне, что вам не нравятся наши программы CCTV?"
 
 Вы хотите сказать, что программы нашего CCTV неинтересны?
 
 Фэн Юй рассмеялся: "Дело не во всех программах. Я просто не люблю смотреть большинство программ. Мне нравится прогноз погоды на CCTV".
 
 Прогноз погоды? Это вообще можно считать телепрограммой? Почему бы тебе не сказать, что тебе нравятся новости? Подожди. Фэн Юй говорил, что хочет создать несколько программ, которые ему нравятся? Может ли быть, что у Фэн Юя есть новые идеи для телепередач?
 
 "У тебя есть новые идеи для телепередач? Скажи мне. Если ваши идеи хороши, я могу позволить CCTV производить эти программы для вас". Заместитель начальника Цзя скрестил ноги и медленно пил чай.
 
 Фэн Юй уставился на заместителя начальника Цзя. Было слишком очевидно, что вы пытаетесь украсть мои идеи. Вы так говорите, будто делаете мне одолжение, позволяя рассказывать о своих идеях. Бессовестный!
 
 Говорят, что все правительственные чиновники имеют толстую кожу. Чем выше они забирались, тем толще была их кожа.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2060339
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      "Шеф Цзя, сначала я скажу следующее. Я могу рассказать вам свою идею, и я могу обещать, что рейтинги этой программы будут высокими. Но эта программа должна транслироваться через спутник. Она может быть на CCTV 1 или 2, но я не могу быть на CCTV 3".
 
 Это было расточительством, что классическая эстрадная программа не транслировалась на всю страну!
 
 "Сначала расскажите мне об этой программе, а я решу". хитро сказал заместитель начальника Цзя.
 
 "Подождите. Я еще не закончил рассказывать вам о своих условиях. Кроме трансляции через спутник, есть еще кое-что очень важное. Вы должны позволить мне спонсировать название программы, и я хочу сделать product placement в этой программе. Кроме того, в начале и в конце программы должно быть указано, что именно я спонсировал эту программу. Я также не буду платить ни цента за эту программу!".
 
 "Что? Вы ни за что не платите, и у вас еще столько условий?" спросил заместитель начальника Цзя.
 
 "А что если рейтинг этой программы превысит ?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 "Превысит какую программу? ? Ты шутишь?" Заместитель начальника Цзя закатил глаза. была лучшей эстрадной программой CCTV, которую смотрело множество зрителей.
 
 В CCTV было всего несколько программ, которые имели более высокий рейтинг, чем . Кроме новостей и прогноза погоды, только и могли выиграть в рейтинге!
 
 Почему Фэн Юй был так уверен в себе?
 
 Почему Фэн Юй был так уверен? Потому что была классическая эстрадная программа, которая взяла Китай штурмом. Ее даже копировали эстрадные шоу по всему миру!
 
 "Шеф Цзя, я не шучу с вами. Разве вы не думаете, что все мои предложения по поводу гала-ужина были хорошими и эффективными? Более того, рекламные ролики всех моих компаний лучше, чем у других компаний? Поэтому я уверен, что моя эстрадная программа будет более популярной, чем... Что случилось? Вы хотите сказать, что мне не разрешается указывать название моей компании в названии программы?".
 
 Заместитель начальника Цзя улыбнулся: "Я этого не говорил. Но если ты не тратишь деньги и при этом можешь поместить название своей компании в заголовок, это будет слишком". Этот Фэн Юй продолжал приставать к этому вопросу. CCTV разрешила компании Zhengda Enterprise поместить свое название в название этой эстрадной программы, и Фэн Юй был этим недоволен.
 
 "Конечно. Я также не говорю, что не буду тратить деньги. Я могу спонсировать все призы в этой программе".
 
 "Призы? Что ты имеешь в виду?" Заместитель начальника Цзя вытянул шею. Эта программа будет раздавать призы?
 
 "Начальник Цзя, сейчас высшие чины говорят так. Образование укрепит нацию, верно?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 "Верно. А как это связано с этой программой?"
 
 "Конечно, имеет. Эта эстрадная программа, которую я придумал, будет включать в себя развлечения, смекалку, юмор, общие знания, волнение и многие другие элементы. Это будет новый тип образовательной эстрадной программы!"
 
 Заместитель начальника Цзя нахмурился. Он не верил тому, что сказал Фэн Юй. Похоже, что Фэн Юй хвастался и преувеличивал. С таким количеством элементов, включенных в программу, как эта программа может быть хорошей?! В телепрограмме должен быть только один основной элемент и, максимум, 1-2 дополнительных. Эта программа не будет интересной, потому что в ней слишком много элементов!
 
 "Ты мне не веришь?"
 
 Заместитель начальника Цзя покачал головой: "Не верю!"
 
 "Как насчет того, чтобы заключить пари? Если вы продадите первые 4 эпизода этой программы по моему сценарию, то она станет лучшей в Китае с самыми высокими рейтингами. И, если я добьюсь успеха, я получу постоянные права на название этой программы, рекламу product placement, спонсорскую рекламу в начале и конце программы и т.д. Если я потерплю неудачу, то я удвою спонсорскую поддержку Zhengda Enterprise в этой эстрадной программе. Что скажете?"
 
 Хватит шутить. Если бы это эстрадное шоу было правильно организовано, оно бы точно стало хитом! В прежней жизни Фэн Юя эта программа изначально начиналась медленно. Но это было потому, что в то же время было много популярных программ. Но сейчас было всего несколько спутниковых каналов, и развлекательных эстрадных шоу было не так много. Было бы странно, если бы эта программа не стала хитом!
 
 Уверенность Фэн Юя напугала заместителя начальника Цзя. Хотя заместитель Цзя не думал, что Фэн Юй добьется успеха, он все же боялся, что если Фэн Юй действительно выиграет пари, то от этой программы не будет никакого дохода от рекламы. CCTV понесет огромные убытки! Ответственность будет лежать на нем.
 
 Эти два года были критическими для заместителя начальника Цзя. В течение этих двух лет начальник станции уйдет на пенсию, и это была возможность для него получить повышение. Если повезет, его могут даже повысить до заместителя министра в Министерстве радио и телевидения!
 
 Если эстрадная программа Фэн Юя станет хитом и будет иметь высокие рейтинги, то у начальника Цзя будет большой шанс занять должность начальника телестанции. Начальнику Цзя было трудно принять решение.
 
 Подумав некоторое время, заместитель начальника Цзя посмотрел на Фэн Юя и сказал: "Я могу позволить вам получить права на название этой программы в обмен на вашу концепцию программы. Однако вам все равно придется заплатить за размещение вашей продукции и рекламы в начале и конце программы. Мы можем поговорить об оплате позже. Итак, теперь вы можете рассказать мне больше об этом эстрадном шоу?"
 
 Шеф Цзя согласился дать мне право на название? Это здорово! Что касается платы за размещение продукции, то она не будет слишком дорогой. Это была отличная сделка.
 
 "Эта программа - викторина. Зрители могут написать или позвонить, чтобы зарегистрироваться в качестве участника. Будет проведен отбор через предварительный раунд, и будет выбран один участник, который будет отвечать на вопросы. Вопросы включают в себя всевозможные знания, такие как астрономия, география, история, литература, наука, математика, общие знания и т.д. За каждый вопрос, на который участник ответил правильно, он получает очки. По мере продвижения вперед количество баллов за каждый вопрос будет увеличиваться. Эти баллы могут быть использованы для обмена на деньги, чтобы участник мог осуществить свою мечту. Есть этапы, и на определенных контрольных точках участник получает возможность перейти на следующий этап или забрать денежный приз. Если участник ответит на вопрос неправильно, все его баллы будут обнулены. Участник получит только утешительный приз.......".
 
 Фэн Юй подробно объяснил заместителю начальника Цзя концепцию этого игрового шоу. Начальник Цзя внимательно слушал и хмурился. Это была блестящая концепция, но привлечет ли она зрителей перед телевизором? Участникам будет интересно, ведь именно они получали призы. Но как насчет телезрителей? Они тоже сочтут это интересным?
 
 Заместитель начальника Цзя рассказал Фэн Юю о своих опасениях, и Фэн Юй сказал ему, что это можно легко решить. Ведущий программы может позволить телезрителям отвечать на вопросы, устроить розыгрыш призов. Телезрители также смогут выиграть сказочные призы, такие как VCD-плееры "Ветер и дождь" и т.д.
 
 Если все так, то мы действительно можем подумать о производстве этой программы". Как будет называться это эстрадное шоу?"
 
 Фэн Юй улыбнулся и сказал: "Эта программа называется !"
 
 Примечания переводчика: Это эстрадное шоу звучит как "Кто хочет стать миллионером" Не знаю, почему автор называет его "Счастливый словарь". Возможно, была китайская эстрадная программа с такой же концепцией в этом названии.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Who_Wants_to_Be_a_Millionaire%3F
 
 Министерство радио и телевидения - прежнее название Государственной администрации радио, кино и телевидения (она же SARFT).
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/National_Radio_and_Television_Administration
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2060340
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      Заместитель начальника Цзя поинтересовался мельчайшими подробностями нового эстрадного шоу. Содержание шоу соответствовало всем правилам. Но он чувствовал, что этой программе все еще не хватает кульминации.
 
 Фэн Юй сказал, что денежные призы будут выдаваться в конце 4 этапа. На первом этапе будет выдано 1 000 юаней, затем 2 000 юаней, 5 000 юаней и, наконец, 10 000 юаней. Помимо денежных призов, участникам конкурса также будут вручены призы "Ветер и дождь" и продукция Aiwa.
 
 Но максимальная стоимость денежных призов и товаров, которые могут выиграть участники конкурса, составляет менее 20 000 юаней. Вызовет ли это достаточный ажиотаж, как сказал Фэн Юй? Привлечет ли это телезрителей к участию? Повысится ли рейтинг?
 
 "Это эстрадное шоу должно было создать героев из обычных людей. Денежные призы на каждом этапе представляли собой мечты обычной семьи. У какой семьи нет мечты? Мы здесь для того, чтобы исполнить их мечты! Когда зрители увидят, что они могут ответить на вопросы и легко выиграть финальный приз, думаете, они не захотят участвовать?"
 
 "Им должно быть интересно".
 
 "Тогда, если они хотят участвовать в этом эстрадном шоу и выиграть призы, что, по-вашему, им нужно?" Фэн Юй продолжал вести заместителя начальника Цзя.
 
 "Зарегистрироваться и пройти отбор?"
 
 "Нет. Им нужно подготовиться. Это так же, как ученики готовятся к экзаменам в средней школе. Как же они будут готовиться? Их будут учить учителя? Нет. У них будут экзаменационные работы прошлых лет для тренировки? Да. Наша программа эквивалентна экзаменационным вопросам прошлого года!"
 
 "Вы хотите сказать, что перед участием им нужно будет посмотреть шоу, чтобы ознакомиться с правилами игр и типом вопросов?" взволнованно спросил заместитель начальника Цзя.
 
 "Конечно. Это единственный способ. Наши вопросы будут настолько разнообразны, что даже энциклопедия не сможет вместить все ответы! Как вы думаете, не повысится ли наш рейтинг по этой причине?" ответил Фэн Юй.
 
 "Но вы сказали, что хотите продвигать эту программу до ее выхода в эфир. Как мы должны ее продвигать?"
 
 "Очень просто. Мы можем рекламировать наше шоу в других различных программах. Например, мы можем рассказать зрителям о том, когда выйдет в эфир наше шоу, как принять участие и какие призы будут разыграны, во время . Я уже придумал ведущего для нашего шоу. Я думаю, что ведущий, Ни Пинг, подходит на роль ведущего нашей программы".
 
 Ни Пин в настоящее время была одной из самых популярных телеведущих в Китае. Будучи женщиной, она могла легко разговаривать с участниками и успокаивать их. Конечно, у Фэн Юя также была запасная ведущая. Она была ведущей .
 
 Что касается остальных ведущих, которые будут популярны в будущем, Фэн Юй не встречался с ними и не знает, где они находятся. Например, Ван Сяоя, популярного телеведущего в будущем, нигде не было. В CCTV не было такого человека!
 
 "И это все? Вы уверены, что рейтинги превысят ?"
 
 Фэн Юй потер подбородок. В его прошлой жизни "Счастливый словарь" стал популярным только через 6 месяцев. Хотя сейчас конкуренция была невелика, это было самое популярное шоу, но были и другие эстрадные шоу, такие как , и т.д. Эти эстрадные шоу были хорошо приняты телезрителями. Фэн Юй также не был уверен в себе, когда думал о других эстрадных шоу.
 
 "Вот и все. Если в нашем шоу нет ярких моментов, то мы создадим яркий момент! Что вы думаете, если мы пригласим лучших студентов университета, учителей или даже профессоров?"
 
 "А? Если мы пригласим их, то это будет противоречить твоей идее позволить простолюдинам участвовать в этой программе. Если они будут участвовать, то у остальных участников не будет шансов на победу." Заместитель начальника Цзя озадаченно посмотрел на Фэн Юя.
 
 "Кто сказал, что простолюдины не могут победить? Профессора знают все? Попробуй спросить у профессора физики, где находится столица Узбекистана. Думаешь, он сможет тебе ответить?" Фэн Юй посмотрел на заместителя начальника Цзя. Неужели заместитель начальника Цзя думает, что профессора знают все на свете? Они были лишь экспертами в своей области.
 
 Это было похоже на то, как если бы кто-то задал Фэн Юю вопрос, а Фэн Юй не смог бы ему ответить. Тогда этот человек бросил бы на Фэн Юя презрительный взгляд и оскорбил его: "Как тот, кто не знает даже такой простой вещи, может быть студентом университета?"
 
 Заместитель начальника Цзя безмолвно смотрел на Фэн Юя. Этот вопрос был слишком случайным. Даже он не знает ответа! Попытаюсь задать этот вопрос людям на улицах. Посмотрим, сколько людей знают ответ?
 
 "Вот что я имел в виду. Будет 10 вопросов, и категория каждого вопроса разная. Вопрос из этой категории будет выбран случайным образом. Если участник сможет правильно ответить на все 10 вопросов, он станет чемпионом по защите. Когда наберется достаточно чемпионов, будет специальный эпизод, где все чемпионы будут соревноваться друг с другом за больший приз!".
 
 "Но как вы можете гарантировать, что простые люди смогут ответить на все 10 вопросов? Разве вы не говорили, что будут вопросы по физике и математике?" спросил заместитель начальника Цзя. Откуда простому человеку знать ответы на все эти вопросы?
 
 "Мы можем схитрить. Вы даже не знаете, как списывать?!" сказал Фэн Юй. В его прошлой жизни, какое эстрадное шоу не жульничало, чтобы создать яркие моменты для этого шоу? Почему эти люди из CCTV были такими несгибаемыми?
 
 У заместителя начальника Цзя отвисла челюсть: "Че... Чит?"
 
 "Да. Мы можем договориться, чтобы кто-то стал участником и подсказал ему ответы. Он может заявить, что это была удача, когда он правильно ответил на несколько сложных вопросов. В любом случае, вопросы в формате множественного выбора. У него есть 25% шансов ответить правильно. Он также может обратиться к другу, спросить у зрителей и исключить один неправильный ответ - телефон доверия. Что плохого в том, что этот участник получит правильные вопросы благодаря удаче?".
 
 "Может ли это сработать?"
 
 "Почему бы и нет?! Подумайте вот о чем. Обычный рабочий, чья месячная зарплата не превышает 200 юаней, выигрывает главный приз в 10 000 юаней и другие призы. Какой это будет сюрприз для телезрителей? Профессор университета, зарабатывающий несколько сотен юаней, дошел до финального вопроса и ответил на него неправильно. Все телезрители будут жалеть его. Все телезрители будут болеть за конкурсантов, надеясь на их победу. Это гарантирует нам повышение рейтинга!" сказал Фэн Юй.
 
 "Самое главное, это шоу подходит для всех возрастов. Зрители смогут почерпнуть много знаний из этого шоу, и разве родители не разрешат своим детям смотреть его? Там также будет много общих знаний. Тем, кто находится в среднем возрасте, это понравится, а зрителям постарше понравятся вопросы истории и здоровья".
 
 Заместитель начальника Цзя некоторое время размышлял над этим, и, похоже, у этого эстрадного шоу действительно есть потенциал стать лучшим эстрадным шоу. Это шоу подходило для всех возрастов, и как могут быть плохими рейтинги этого шоу?
 
 "Я думаю, что эта программа будет иметь успех. Я попрошу своих людей заняться планированием прямо сейчас!". В настоящее время CCTV транслировал множество повторов прошлых программ. Заместителю Цзя нужно было лишь заменить одну из них на эту программу. Он все равно сможет заработать больше на рекламных сборах.
 
 "Начальник Цзя, поздравляю вас с тем, что вы придумали концепцию новой телепрограммы!" Фэн Юй улыбнулся и сказал.
 
 Заместитель начальника Цзя посмотрел на Фэн Юя. Поздравить меня с тем, что я придумал концепцию новой программы? Фэн Юй хочет позволить мне взять на себя все заслуги за эту программу? Тогда я должен немного уступить Фэн Юю в спонсорстве и рекламных гонорарах........ Мы все должны выиграть вместе......
 
 Примечания переводчика: 
 
 Информация о Ни Пин
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ni_Ping
 
 Информация о Ван Сяоя
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Wang_Xiaoya
 
 Если вам интересно, где находится столица Узбекистана, то это Ташкент.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Tashkent
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2060341
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      "Сяо Ю, почему ты вернулась? Разве ты не должен сейчас учиться в Гонконге?" Ли Шицян увидел Фэн Юя и был шокирован.
 
 "Shhhh.... Брат, пожалуйста, не говори моей сестре и родителям. Я вернулся тайно. У меня есть кое-что важное".
 
 Ли Шицян покачал головой. У его шурина было слишком много дел. В любом случае, у него нет времени присматривать за Фэн Юем. Он был занят логистикой Ветра и Дождя. Почти каждый месяц появлялось несколько новых франчайзи. Он привык лично заботиться обо всех делах компании.
 
 "Шурин, есть ли в вашей компании выдающийся сотрудник?" неожиданно спросил Фэн Юй.
 
 В Tai Hua Trading было всего несколько сотрудников, и Фэн Юй выделил Ву Чжигану машину. В компании Wind and Rain Logistics было больше сотрудников. Ли Шицян также выделил машину своим заместителям, но у него было слишком много сотрудников, и у него было 3 заместителя. Все три заместителя должны были делить одну машину.
 
 Но почему Фэн Юй спрашивал его об этом? Было ли в этом что-то хорошее?
 
 "Шурин, мне не нужны руководящие работники. Я ищу обычных рабочих. Есть ли у вас работники с исключительной производительностью? Из тех, кого можно использовать в качестве примера для подражания?"
 
 "У меня есть два водителя, которые хорошо работали. Вы нашли несколько хороших предложений?"
 
 "Не совсем. У CCTV скоро будет новое эстрадное шоу, и я думаю послать кого-нибудь для участия. Я обещаю, что участники обязательно получат призы. Если участнику повезет, призы могут достигать от 10 000 до 20 000 юаней".
 
 "А? Эстрадное шоу CCTV? Сколько людей вы собираете? Вы теперь так близко к CCTV? Подожди, ты опять потратил деньги?" Ли Шицян задумался. Фэн Юй, должно быть, потратил деньги на спонсорство. Если сейчас, то откуда у него появится возможность посылать людей для участия в эстрадном шоу?
 
 "Да. Это похоже на . Это новое эстрадное шоу будет включать в название "Ветер и дождь"".
 
 "Участие в программе CCTV? Можно мне тоже поучаствовать?" Ли Шицян с нетерпением посмотрел на Фэн Юя.
 
 "Шурин, если ты хочешь участвовать, то все в порядке. Но я не позволю им помогать тебе обманывать. Особенность этой программы в том, чтобы в ней участвовали простые люди. Это будет слишком очевидно, если вы выиграете призы. Но если я выберу одного водителя и помогу ему обманом выиграть главный приз, он сможет использовать этот шанс для продвижения вашей логистической компании".
 
 Ли Шицян был слегка разочарован. Водителю было разрешено жульничать, но не ему. Если он примет участие в этом шоу, то проиграет своему собственному водителю! Он мог бы и не участвовать.
 
 "Сколько ты потратил на это эстрадное шоу?" Ли Шицян зажег сигарету и спросил.
 
 "Не много. На сцену я потратил 100 000 юаней, а на каждый эпизод нужно около 50 000 юаней. Это примерно 200 000 юаней в месяц. Целый год будет стоить около 2,4 миллиона юаней. Я выделил на это 5 миллионов юаней. Но я думаю, что этого более чем достаточно".
 
 "5 миллионов юаней должно быть достаточно, чтобы купить рекламный слот в прайм-тайм?" Ли Шицян почувствовал, что Фэн Юй зря потратил деньги.
 
 "Если бы это было в прошлом году, то 5 миллионов юаней было бы достаточно. Но в этом году слоты в прайм-тайм стоят более 10 миллионов. Кроме того, в прайм-тайме было всего 15 секунд. Хотя это еженедельная программа, будут повторные показы, и каждый эпизод длится 1 час. Это все равно стоит того. Хорошее эстрадное шоу более эффективно, чем прайм-тайм слот!".
 
 Это было доказано в предыдущей жизни Фэн Юя. Просто посмотрите на Zhengda Enterprise. Zhengda Enterprise спонсировала шоу, и это было более эффективно по сравнению с рекламой. Более того, сумма, потраченная на спонсорство ведущих эстрадных программ, была примерно такой же, как и на прайм-тайм слоты.
 
 Счастливый словарь" не только продвинет бренд Wind and Rain, но и поможет бренду Aiwa. Это было убийство двух зайцев одним выстрелом. Фэн Юй считал, что это того стоит. Кроме того, после выхода в эфир этого эстрадного шоу, Wind and Rain и Aiwa смогут уменьшить количество рекламы на CCTV.
 
 Когда Ли Шицян узнал, что в этом году стоимость места в прайм-тайм составила более 10 миллионов юаней, он был шокирован. Рекламные места были слишком дорогими. Это значительно увеличит стоимость продукции. Неужели все эти люди сошли с ума?
 
 "Шурин, дай мне знать, когда выберешь кого-нибудь. Я сообщу его имя в CCTV. Я поговорю с другими компаниями, и пусть они подберут двух кандидатов. Я вернусь в Пекин сегодня вечером. Не говорите моей сестре".
 
 ......
 
 Фэн Юй еще некоторое время оставался в офисе Tai Hua Trading, когда вернулся У Чжигань. Он только что проконтролировал погрузку товаров на поезд в Москву. Несмотря на то, что в "Тай Хуа Трейдинг" было много сотрудников, У Чжигану все равно приходилось выполнять множество дел, как главному начальнику.
 
 Но У Чжиган не жаловался. Фэн Юй назначил ему высокую зарплату, премиальные и даже дал машину для вождения. У него также был телефон. С таким благосостоянием У Чжигану было неловко халтурить на работе.
 
 Ву Чжиган слышал, что премия по итогам года в этом году будет сюрпризом. Но он до сих пор не знает, что это будет. Он немного занервничал, когда услышал, что босс неожиданно вернулся.
 
 В последнее время с бизнесом все было в порядке, и за последние несколько месяцев объем торговли увеличился. Продажи и прибыль постоянно росли. Неужели что-то случилось?
 
 "Менеджер Фэн".
 
 "А, Чжиган, проходи и присаживайся. Как дела в последнее время?"
 
 "Неплохо. Прибыль в этом квартале должна быть больше на 10%, чем в предыдущем. К нам обратилось несколько поставщиков, и я подписал контракты с несколькими из них".
 
 "Хммм... Все вы хорошо потрудились. Я не буду смотреть отчеты, так как тороплюсь. Раз уж все собрались, тогда я кое-что объявлю. CCTV будет выпускать новое эстрадное шоу и нуждается в участниках. Кто хочет принять участие?"
 
 Фэн Юй поднял чашку с чаем и сделал глоток. Он заметил, что никто не проронил ни слова, но по их глазам было видно, что все они хотят участвовать!
 
 У Чжигань некоторое время колебался и сказал: "Я не пойду. Пусть у них будет такая возможность".
 
 Фэн Юй кивнул. У Чжигань за эти годы создал свой авторитет в компании "Тай Хуа Трейдинг". Конечно, это произошло благодаря его упорному труду. Фэн Юй был уверен, что позволит ему управлять компанией.
 
 "Я думаю, будет трудно выбрать из всех вас тех, кто будет участвовать. Давайте проведем жеребьевку. Кто выберет выигрышный жребий, тот и поедет. Я не могу обещать или помочь тем, кто примет участие в шоу, выиграть главный приз. Это будет зависеть от вас всех. Но вы все не должны завидовать, когда видите, как другие выигрывают призы". Жребий. Это был самый справедливый метод.
 
 "Вы все это слышали? Не позорьте нашу компанию, когда будете в пекинском CCTV. Идемте. У меня тут куча новых карандашей. На одном из них я сделал пометку. Счастливчик, выбравший выигрышную партию, сегодня вечером порадует остальных". У Чжигань поднял в руке связку карандашей.
 
 "Ah....... Это я! Я взял карандаш с пометкой! Я буду на телевидении! Я буду на телевидении!" Девушка из бухгалтерии, взявшая карандаш с пометкой, прыгала от радости.
 
 Фэн Юй: "......" Она уже была так взволнована тем, что ее покажут по телевизору? Она была взволнована не потому, что получила шанс выиграть призы?
 
 Остальные сотрудники были разочарованы. Эта девушка пришла в компанию недавно, и она была самой счастливой среди них! Она появится на телевидении перед зрителями всего Китая!
 
 "Я не буду присоединяться к вам за ужином. Мне еще нужно съездить в Машиностроительную компанию, и я уеду сегодня вечером. Работайте усердно. Я обещаю, что все вы не будете разочарованы премией в этом году!".
 
 Используя тот же метод жеребьевки, Фэн Юй выбрал представителя от Машинной компании Бинг Сити и Фармацевтического предприятия Бинг Сити соответственно. Те, кого выбрали, прыгали от радости. Они были рады принять участие в эстрадном шоу CCTV. Это было намного лучше, чем быть живым зрителем на CCTV.
 
 Вечером Фэн Юй сел на поезд до Пекина. Скоро национальные праздники, и он хотел взять Ли На с собой в Гонконг.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2060342
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      "Почему ты вернулся?" Ли На радостно посмотрела на Фэн Юя. Если бы не одноклассники рядом с ней, она бы прыгнула в объятия Фэн Юя.
 
 "Я здесь, чтобы забрать тебя. Разве мы не договорились, что ты приедешь в Гонконг во время национальных праздников? Я боюсь, что тебе будет скучно лететь в самолете одной". Фэн Юй вернулся за Леново, но перед Ли На казалось, что он специально вернулся за ней.
 
 Ли На улыбнулась. Она была простой и невинной девушкой. Она никогда не подумает, что Фэн Юй может лгать ей. Она посмотрела на Фэн Юя и спросила: "Ты устал? Вообще-то, я могу поехать в Гонконг одна".
 
 "Это другое дело. Это демонстрация моей искренности! Я купила билеты на самолет на завтрашний день. Мы полетим в Гуанчжоу и доберемся туда завтра вечером. Затем мы отправимся в Гонконг на корабле. Вы когда-нибудь путешествовали на корабле?"
 
 Ли На покачала головой. Она выглядела взволнованной: "Нет. Я только сидела с тобой в маленькой лодке".
 
 "В этот раз мы поплывем на большом корабле. Когда мы доберемся до Гонконга, мы сможем поехать на яхте. Пойдем, поужинаем". Фэн Юй не мог перестать щеголять перед Ли На. Возможно, это были его мужские инстинкты. Самцы всегда хотели показать свои сильные стороны перед женщинами.
 
 "Я все еще не собрался".
 
 "Тебе нет необходимости собирать вещи. Мы можем купить все в Гонконге. Одежда там намного лучше!" с гордостью сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй уже подготовил проездные документы Ли На. Он попросил помощи у мастера Лу, и все было улажено в течение дня.
 
 После ужина оба сразу вернулись домой. Прошло много времени с тех пор, как они встретились. В тот вечер Фэн Юй почувствовал, что Ли На стала более страстной.
 
 Утреннее солнце светило сквозь занавески на лицо Фэн Юя. Фэн Юй повернулся на бок и заметил, что Ли На нет рядом с ним. Он медленно открыл глаза и услышал, что кто-то готовит на кухне.
 
 "Нана, почему ты так рано встала? Сейчас только 7 утра". На Фэн Юе были только трусы, и он обнял Ли На сзади.
 
 "Ты не в своей одежде". Ли На выругалась. 7 утра - это еще рано? Она привыкла вставать так рано, ведь занятия начинались в 8 утра.
 
 "Мы единственные люди в этом доме. Что случилось?"
 
 "Я боюсь, что ты простудишься".
 
 "Хватит шутить. Разве ты не знаешь, какая у меня физическая форма? Я простужусь? Почему бы не сделать несколько упражнений вместе, чтобы согреть меня?" сказал Фэн Юй со злым смехом, и его руки начали блуждать по Ли На.
 
 "Прекрати. Яйцо подгорает". Ли На шлепнула Фэн Юя по рукам.
 
 Фэн Юй все еще хотел сделать что-то ужасное с Ли На, когда зазвонил его мобильный телефон. Кто звонит так рано утром?!
 
 "Алло? Кто ты?"
 
 "Менеджер Фэн? Это я. Я хочу сообщить вам две важные новости". В трубке раздался голос заместителя начальника Цзя.
 
 "Не говори мне, что это плохие новости. Есть ли какие-нибудь проблемы с эстрадным шоу? Начальник станции не согласен его выпускать?" Фэн Юй почувствовал, как у него дернулось веко.
 
 Больше всего Фэн Юй боялся, что с эстрадным шоу случится что-то плохое. Он уже отобрал несколько участников для этого шоу. Если бы оно было отменено, ему было бы стыдно смотреть на этих участников.
 
 "Кашель...... Телевизионная станция обсудила это эстрадное шоу, и оно может выйти в эфир. Мы уже начали формировать производственную группу и определились с ведущим. Ни Пин будет ведущим этой программы".
 
 Не было никаких проблем с эстрадным шоу? Тогда почему начальник Цзя колеблется?
 
 "Шеф Цзя, мы давно знаем друг друга. Не нужно ходить вокруг да около. Просто скажите мне, что не так". Фэн Юй сказал.
 
 "Самая большая проблема в том, что эта программа может не выйти в эфир на CCTV 2. Станция хочет, чтобы эта программа транслировалась на CCTV 3".
 
 "А? Переход на CCTV 3?!"
 
 "Да. Руководителем CCTV 2 является главный человек станции. Я не в том положении, чтобы вмешиваться в организацию программы". Начальник станции также считает, что в этом эстрадном шоу нет никаких ярких моментов и рейтинги могут быть не очень хорошими. Его не следует показывать на спутниковом канале".
 
 "Начальник Цзя, вы - главный заместитель, и вы даже не можете договориться, чтобы это шоу вышло в эфир на CCTV 2? На CCTV 2 все еще есть много повторных показов старых программ. Почему ты не можешь заменить одну из них?" Фэн Юй почувствовал, что это слишком нелепо.
 
 Хотя заместитель начальника Цзя не был начальником станции, именно он должен был занять место начальника станции. Как он может быть не в состоянии решить такую маленькую проблему?
 
 "Они согласились предоставить нам слот на спутниковом канале. Но время было выбрано неудачно. Это было по средам после 22.30. Это время испортит программу". Заместитель начальника Цзя также был недоволен этим. Он был продюсером этого эстрадного шоу "Счастливый словарь". Между CCTV 2, спутниковым каналом, и CCTV 3, местным каналом, была огромная разница.
 
 Если бы начальника Цзя не повысили до первого заместителя начальника станции, он все еще был бы начальником CCTV 2. Его повысили совсем недавно, и теперь никто в CCTV 2 его не слушает!
 
 Причина, которую ему назвали, заставила его потерять дар речи. У программ, которые выходили в эфир сейчас, были отличные рейтинги, и их нельзя было заменить "Счастливым словарем". Кроме того, плата за рекламу для "Счастливого словаря" была слишком низкой! CCTV до сих пор не знает, что человек, который придумал эту программу, был Фэн Юй.
 
 Фэн Юй также чувствовал себя беспомощным. Интернет-телевидения теперь не было. По средам после 10.30 вечера? Сколько рейтингов может получить это шоу в такое время? Хорошее эстрадное шоу будет разрушено!
 
 "Тогда что насчет CCTV 1? Там нет хороших временных интервалов?"
 
 "Это невозможно для CCTV 1. Программы на CCTV 1 все новые и не могут быть заменены. Кроме того, начальник станции контролирует CCTV 1. Я не могу пойти прямо к начальнику станции".
 
 Заместитель начальника Цзя объяснил все предельно ясно. Начальник станции все еще не вышел на пенсию, и если он будет вмешиваться в программы CCTV 1, другие подумают, что он слишком стремится занять эту должность. Это повлияет на перспективы его продвижения по службе.
 
 "Тогда я увеличу плату за рекламу. Это не такая уж большая проблема. Чего хочет глава CCTV 2? Насколько больше мне нужно платить за рекламу?". Должно быть, плата за рекламу была недостаточной.
 
 "Дело не в рекламных сборах. Наше шоу выйдет в эфир после Нового года. В основном потому, что они не очень высокого мнения о нашей программе и считают, что она не достойна того, чтобы транслироваться на спутнике!"
 
 "Начальник Цзя, если это так, то я пойду на другие спутниковые каналы. Я слышал, что Ludong TV и Zhejiang TV запускают свои спутниковые каналы. Я думаю, они будут рады выпускать это эстрадное шоу". Я ясно дал себе отчет. Если это будет не спутниковый канал, то он испортит эту программу!"
 
 "Фэн Юй, это бесполезно. Мы уже начали подготовку к этой программе. Как ты думаешь, другие спутниковые каналы еще могут производить подобные программы?"
 
 Черт. Они были хулиганами. Они поняли концепцию моего эстрадного шоу, а теперь говорят мне, что его нельзя транслировать на спутниковом канале?
 
 "Заместитель начальника станции Цзя. Вы несправедливы ко мне!" Фэн Юй обратился к начальнику Цзя как к заместителю начальника станции. Он был очень зол на него. Если бы этой программы не было на спутниковом канале, рекламный эффект был бы не очень хорошим. Как бы он ответил тем участникам, которых выбрал?
 
 "На самом деле CCTV 3 тоже неплох. Он также будет переведен на спутниковый канал через 2 года. Как насчет этого? Я помогу вам получить еще два хороших рекламных места на предстоящих аукционах". Заместитель начальника станции также чувствовал себя неловко.
 
 "Шеф Цзя. Скажите им, что если это шоу не покажут в прайм-тайм на CCTV 2, то я не буду покупать рекламные места на следующий год!
 
 Большая корпорация запугивает клиента? Теперь это клиент запугивает корпорацию!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2060343
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      Заместитель начальника станции Цзя нервничал, когда услышал, что сказал Фэн Юй. Он попытался убедить Фэн Юя, но Фэн Юй проигнорировал его. Вместо этого Фэн Юй сказал ему, что он не будет спонсировать гала-вечер весеннего фестиваля и новогодний гала-ужин. Он пойдет на Ludong TV или Zhejiang TV, чтобы поздравить их с тем, что они стали спутниковым каналом. Фэн Юй считает, что они будут очень благосклонны к нему и привлекут все свои ресурсы, чтобы сделать шоу успешным.
 
 Фэн Юй угрожал заместителю начальника Цзя. Заместитель начальника Цзя больше не мог сидеть спокойно. Он немедленно доложил об этом начальнику станции. Но он не сказал, что Фэн Юй хочет получить прайм-тайм в будние дни на CCTV. Вместо этого он сказал начальнику станции, что Фэн Юй хочет получить прайм-тайм в выходные дни.
 
 Начальник станции был в ярости. Но когда он хорошенько все обдумал, ему ничего не оставалось, как уступить требованию Фэн Юя. Новогодний гала-ужин был успешным в течение последних двух лет, и если эта специальная программа прекратится в этом году, вся страна будет ругать CCTV. Как начальник станции, он станет мишенью номер один!
 
 Если это действительно произойдет, начальнику станции не придется ждать выхода на пенсию через два года. Он может быть снят со своей должности уже в этом году! Кроме того, скоро начнутся аукционы на рекламные слоты CCTV. Если Фэн Юй откажется от участия в аукционе, это существенно повлияет на продажи рекламных мест. Начальник станции также был озадачен угрозой Фэн Юя по поводу эстрадного шоу.
 
 Начальник станции заподозрил, что именно заместитель начальника Цзя создает ему проблемы. Он попросил номер Фэн Юя и позвонил ему лично. Фэн Юй сказал ему то же самое. Либо это взаимовыгодная ситуация, либо они пойдут разными путями!
 
 CCTV в конце концов согласился с требованиями Фэн Юя и не стал увеличивать плату за размещение продукции. Фэн Юй был доволен таким исходом и согласился продолжать участвовать в тендерах на рекламные слоты и помочь CCTV повысить цены на слоты. Он также продолжит спонсировать Новогодний гала-ужин и Гала-вечер в честь Весеннего фестиваля.
 
 Иногда нужно быть жестким.
 
 ......
 
 Фэн Юй и Ли На прибыли в Гуанчжоу и сели на паром до Гонконга.
 
 Когда они прибыли в Гонконг, уже стемнело. Гонконг также известен как Жемчужина Востока. Яркие огни зданий освещали небо. Это была действительно прекрасная сцена.
 
 "Wa....... Гонконг прекрасен.... Посмотрите на это здание. Оно такое высокое..... Посмотрите на это.......". По дороге Ли На вела себя как деревенская простушка. Она была очарована всем, что видела.
 
 Гонконг был более процветающим и развитым городом, чем Пекин. Там было много небоскребов, а дороги были широкими и ровными. Также не было недостатка в электричестве. Ночной пейзаж Гонконга был красивее дневного. Но Фэн Юй видел большие города Китая 20 лет спустя, и это было ничто по сравнению с тем временем.
 
 Водитель Старый Чэнь сидел впереди за рулем машины. После того, как Фэн Юй сделал ему замечание, он не осмелился посмотреть в зеркало заднего вида. Он отправил Фэн Юя и Ли На домой. Фэн Юй договорился с ним, что он заберет их завтра в 9 утра, и Старый Чэнь уехал.
 
 "Это не должно быть школьным общежитием". с любопытством спросила Ли На. Даже если это был Гонконгский университет, общежитие не должно быть таким хорошим.
 
 "Я купил эту квартиру. Ты впервые приезжаешь в Гонконг. Я не могу позволить вам остановиться в гостинице. Кроме того, я не потеряю деньги от этой квартиры. Я могу продать ее через два года и все равно смогу заработать немного денег. Вы должны устать после целого дня путешествия. Пойдем, примем ванну вместе".
 
 "Кто хочет купаться с тобой?" Ли На покраснела. Она была тронута тем, что Фэн Юй купил квартиру специально для ее визита.
 
 "Я хочу помыться с тобой. Эта ванна очень удобная. Пойдем, попробуем". Фэн Юй поднял Ли На на руки и вошел в ванную с озорной ухмылкой на лице.
 
 На следующее утро за ними пришел Старый Чэнь. Фэн Юй привел Ли На попробовать традиционный гонконгский завтрак. Это был Дим Сам. Там были булочки, пельмени с креветками, каша и т.д. Еда была очень вкусной, и оба съели очень много. Возможно, они потратили слишком много энергии прошлой ночью.
 
 В этот день Фэн Юй привел Ли На за покупками в торговый квартал. Фэн Юй купил всю одежду, которую Ли На примеряла в магазинах. Продавщицы были шокированы. Неужели жители материка стали такими богатыми? Фэн Юй был даже более щедрым, чем те гонконгские магнаты.
 
 Продавщицы пытались заигрывать с Фэн Юем, но их игнорировали. Все они были недовольны этой молодой девушкой из Китая. Как ей удалось подцепить такого богатого человека?
 
 Фэн Юй был молод и богат. Он все еще мог считаться красавцем. В глазах продавщиц Фэн Юй был прекрасным принцем. Но Фэн Юй был также безмолвен. Ли На не беспокоилась, когда видела, как продавщицы пытались флиртовать с ним.
 
 Неужели Ли На действительно не беспокоили эти продавщицы? Когда она была в примерочной, она несколько раз тайком подглядывала за Фэн Юем. Она заметила, что Фэн Юй не обращает внимания на продавщиц, и почувствовала облегчение.
 
 Фэн Юй пробыл в Гонконге довольно долго, и Ли На беспокоилась, что Фэн Юй изменится. Она слышала, что Гонконг был местом, полным соблазнов. Но по действиям Фэн Юя она поняла, что ее Фэн Юй остался прежним! Она чувствовала себя ужасно, подозревая Фэн Юя.
 
 Ночью появился Фу Гуанчжэн и пригласил Фэн Юя и Ли На в гостиницу на ужин. У них снова была китайская кухня. Фэн Юй привел Ли На попробовать западную кухню. Но Ли На она не понравилась, и ей не понравился хлопотный столовый этикет. Фу Гуанчжэн, прежде чем пригласить их, спросил Фэн Юя о предпочтениях Ли На.
 
 "Брат Фэн, яхта готова. Завтра будет хорошая погода, и волны не будут сильными. Я могу вывести вас и госпожу Ли в море".
 
 Фэн Юй одолжил яхту у Фу Гуанчжэна. Это был первый визит Ли На в Гонконг. Как он мог не вывести ее в море?
 
 "Спасибо." Фэн Юй поднял тост за Фу Гуанчжэна.
 
 Фу Гуанчжэн поднял свою кружку. Он был обеспокоен. Почему Фэн Юй не любит красное вино? Почему он так любит пиво? Слишком много пива вызывает отрыжку. Отрыжка во время еды - это невежливо.
 
 Красное вино было кислым и кисловатым, и Фэн Юй не любил этот вкус. Он твердо уверен, что те, кто утверждает, что им нравится красное вино, притворяются людьми высокого класса!
 
 Город Бинг был городом с самым высоким потреблением пива в Китае. Жители города Бинг пили пиво с юных лет.
 
 "Брат Фэн, я приготовил все для завтрашней прогулки. Тебе не нужно ничего брать с собой. Капитан опытный, и вам не нужно беспокоиться. Мисс Ли, что еще вам нужно? Я попрошу капитана подготовить для вас все необходимое". Фу Гуанчжэн был щепетилен в своих приготовлениях.
 
 "Я в порядке. Спасибо, брат Фу".
 
 ......
 
 Увидев яхту, Фэн Юй и Ли На пришли в восторг. Неудивительно, что так много магнатов любят покупать яхты. Hmmm.... позже я должен попросить Гуанчжэна передать мне контакты для покупки яхты.
 
 "Нана, иди сюда. Капитан сказал, что мы можем попробовать немного порулить яхтой". Фэн Юй управлял яхтой. Это было лучше, чем управлять автомобилем.
 
 "Я тоже могу попробовать управлять ею? Поторопись и дай мне попробовать". Ли На никогда не думала, что будет управлять яхтой. Она вела себя как ребенок, открывший новую игрушку.
 
 Капитан стоял рядом с Ли На, направляя ее, и в то же время смотрел на все приборы на приборной панели. Безопасность по-прежнему была его главным приоритетом.
 
 А? Впереди появилась яхта, сигнализируя им, чтобы они сбавили скорость. Это была яхта семьи Ли!
 
 "Господин Фенг, яхта впереди принадлежит семье Ли. Они сигнализируют нам, что хотят приблизиться к нам. Каковы ваши инструкции?"
 
 "Семья Ли? Какая семья Ли?"
 
 "Семья Супермена Ли!"
 
 Семья Супермена Ли? Кто был на борту этой яхты? Супермен Ли или его сын? Фэн Юй всегда хотел узнать семью Ли. Наконец-то ему представилась такая возможность.
 
 Примечания переводчика:
 
 Ли Ка Шинг, он же Супермен Ли.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Li_Ka-shing
 
 Знаменитый гонконгский завтрак.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Dim_sum
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2062216
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      Обе яхты замедлили ход и плыли бок о бок. Не успел Фэн Юй выйти из каюты, как услышал чей-то крик: "Это брат Гуанчжэн?"
 
 Фэн Юй вышел из каюты и увидел на другой яхте молодого человека в тени. Этот молодой человек тоже был потрясен, когда увидел Фэн Юя. Разве это не яхта Гуанчжэна? Кто этот молодой человек?
 
 "Вы второй молодой господин семьи Ли? Я друг Фу Гуанчжэна. Я одолжил его яхту, чтобы выйти в море". крикнул Фэн Юй. Этот второй сын супермена Ли выглядит так, будто он был очень молод.
 
 Ли Цзекай нахмурился. Почему этот человек говорил с китайским акцентом? Подождите. Может ли этот человек быть таинственным китайским партнером семьи Фу, управляющим Фенгом? До него доходили слухи, что управляющий Фэн был очень молод. Возраст сидящего впереди человека тоже был молодым. Возможно, он и есть тот самый таинственный управляющий Фэн.
 
 "Вы господин Фэн из Китая?"
 
 "Что? Господин Ли знает меня?" Фэн Юй был доволен. Если Ли Цзекай слышал о нем, значит, он должен был следить за ним. Так Фэн Юю будет проще узнать его.
 
 "Конечно, я слышал о тебе. Я отправляюсь на тот маленький остров впереди. Не хочешь присоединиться ко мне?" Ли Цзекай пригласил Фэн Юя.
 
 "С удовольствием. Давайте встретимся на том маленьком острове".
 
 Вернувшись в каюту, Фэн Юй сказал капитану следовать за яхтой Ли Цзэкая и бросить якорь возле острова.
 
 Ли На подошел ближе: "Кто этот второй молодой господин?"
 
 "Он второй сын крупнейшего гонконгского магната Супермена Ли. Он друг Фу Гуанчжэна, и он думал, что Гуанчжэн только что был на борту яхты. Вот почему он остановил нас, чтобы поздороваться. Он тоже собирается на тот маленький остров. На этом острове с нами будут два друга".
 
 Ли На не знала, кто такой Супермен Ли. Фэн Юй был самым богатым человеком, которого она когда-либо встречала. Он мог купить все, что захочет. Если Фэн Юй сказал, что Супермен Ли был гонконгским магнатом, значит, он должен быть очень богатым человеком.
 
 Через полчаса яхта бросила якорь возле маленького острова. В задней части яхты стояла небольшая лодка, и один из членов команды переправил Фэн Юя и Ли На на лодку.
 
 Ли Цзекай уже прибыл на остров. Он стоял на берегу и ждал Фэн Юя. Рядом с ним стояла сексуальная красотка. Эта женщина не была мисс Лян, которую Фэн Юй знал по своей прошлой жизни. Мисс Лян сейчас должна быть еще в детском саду.
 
 "Господин Фэн, приятно познакомиться. Это мой друг, Шэнь Хуэйхуэй". Ли Цзэкай протянул руку для рукопожатия.
 
 "Приятно познакомиться, молодой господин Ли. Это моя девушка, Ли На. Она только что приехала из Пекина". Ли Цзэкай представил Фэн Юю свою партнершу, и Фэн Юй должен был сделать то же самое. Но эта Шэнь Хуэйхуэй не должна быть только другом.
 
 Этот молодой господин Ли действительно умеет наслаждаться жизнью по сравнению с Фэн Юем. Он приехал на этот необитаемый остров с шезлонгами и зонтиками. Он также привез столы, палатки и барбекю. Похоже, он был готов приготовить там свой обед.
 
 Когда все расселись, Шэнь Хуэйхуэй открыл бутылку шампанского и налил каждому по бокалу. Фэн Юй рассмеялся, увидев, что Ли На чувствует себя неловко. Он придвинулся ближе к Ли На и шепнул ей: "Не нужно себя сдерживать. Я богаче его!"
 
 Это была правда. Состояние Ли Цзекая составляло всего несколько десятков миллионов долларов США. Он не мог сравниться с Фэн Юем. Фэн Юй привык обедать с Фу Жунци, и он не чувствовал себя запуганным Ли Цзэкаем.
 
 Ли На чуть не рассмеялась, услышав слова Фэн Юя, и игриво ударила Фэн Юя. После этого она почувствовала себя более спокойно.
 
 "Я завидую господину Фэну и госпоже Ли". Ли Цзекай рассмеялась.
 
 "Да. Мы выросли вместе и можем считаться возлюбленными детства". пошутил Фэн Юй. У Ли Цзэкая не очень хорошая репутация с женщинами. У него были подружки по всему миру. В таблоидах было больше историй о нем и разных девушках, чем о кинозвездах.
 
 В этом плане Ли Цзекай сильно отличался от своего старшего брата. За это Супермен Ли и любил своего старшего брата. Супермен Ли был готов передать свое состояние старшему сыну, а не Ли Цзекаю. Это было очевидно. Характер Ли Цзэкая был не слишком хорош. Ходили слухи, что Ли Цзекай рассорился со Сверхчеловеком Ли и у него не очень хорошие отношения со старшим братом!
 
 Фэн Юй подозревает, что Ли Цзэкай мог дружить с Фу Гуанчжэном потому, что Фу Гуанчжэна тоже недолюбливал его отец. Оба они не были старшими и не претендовали на роль следующего главы семьи. А главное, оба они были бабниками!
 
 Фэн Юй знал Фу Гуанчжэна много лет, и за это время Фу Гуанчжэн сменил бесчисленное количество подруг. Оба они были одного типа.
 
 "Хахаха. Я учился за границей, и у меня нет такой удачи, как у тебя. Я слышал, что вы с Фу Гуанчжэн являетесь партнерами во многих бизнесах?" спросил Ли Цзэкай. Он все еще не был уверен, был ли господин Фэн тем самым большим боссом в Китае.
 
 "Я не люблю управлять компанией и просто так. Брат Фу хорош в управлении. Поэтому каждый раз, когда я делаю какие-либо инвестиции, я спрашиваю брата Фу. За эти несколько лет мы вместе заработали немного денег". Фэн Юй поставил бокал на стол и проглотил свежую виноградину, которую ему дала Ли На.
 
 Ли Цзекай был уверен, что этот человек и есть тот таинственный управляющий Фэн. Ходили слухи, что у этого человека было много связей, и он никогда не терпел убытков от своих инвестиций. За несколько лет состояние Фу Гуанчжэна увеличилось в несколько раз. Теперь его богатство было больше, чем он сам.
 
 Также ходили слухи, что глава семьи Фу, Фу Жунци, последовал за этим человеком, чтобы торговать лондонским золотом, и получил большую прибыль.
 
 У этих слухов должна быть причина. Ли Цзекай хочет подружиться с Фэн Юем, несмотря ни на что.
 
 Отец Ли Цзэкая посоветовал ему инвестировать в материковый Китай. Многие отрасли в Китае все еще находились на начальной стадии, и там было много возможностей. Даже если это будут инвестиции с низким риском, например, в недвижимость, прибыль всегда будет высокой. Если бы он инвестировал в финансовые инструменты, то прибыль была бы еще выше.
 
 Если Ли Цзекай сможет заручиться помощью большого китайского босса, то его риск значительно снизится.
 
 "Господин Фэн, вы в Гонконге в отпуске?" Ли Цзекай посмотрел на Фэн Юя. Этот менеджер Фэн был здесь в Гонконге для каких-то инвестиций?
 
 "Школа."
 
 Ли Цзэкай подумал о множестве вариантов, но он ошибся. Ответ Фэн Юя был школьным.
 
 Ли Цзэкай бросил университет. Он считал, что может научиться тому же самому на работе. Университетский сертификат для него ничего не значит. Он поступил в университет, чтобы получить базовые знания и завести друзей. Для него завести друзей было важнее, чем выучить все основы.
 
 Ходили слухи, что у этого менеджера Фенга личное состояние исчисляется десятками миллионов долларов США, почему же он все еще хочет учиться в школе? Даже если он хочет продолжить свое образование, ему следует поступать в престижные университеты США или Европы. Гонконгский университет? Он даже не считается одним из лучших университетов мира, а в Азии есть несколько университетов, которые лучше его.
 
 Ли Цзэкай не знал, что сказать, и мог только поднять тост с Фэн Юем.
 
 "Чем ты занят в последнее время? Телевизионной станцией?" Если память Фэн Юя не подвела его, Ли Цзекай должен был инвестировать в гонконгскую спутниковую телестанцию StarTV. Через несколько лет эта телестанция станет китайским каналом Phoenix. Похоже, что Ли Цзекай продаст свою телестанцию медиа-магнату Руперту Мердоку в этом или следующем году. Он получит большую прибыль от этой сделки.
 
 "Господин Фэн также слышал о моей спутниковой телестанции? Но я уже заключил сделку с австралийцем Рупертом Мердоком и только несколько дней назад подписал с ним договор. Эта спутниковая телестанция больше не принадлежит моей семье". Ли Цзекай был удивлен, что Фэн Юй знал, что он владеет телевизионной станцией. Похоже, этот Фэн Юй тоже интересовался им.
 
 Телевизионная станция была продана? Это значит, что маленький супермен будет создавать Pacific Century Group? Фэн Юй подумал, не купить ли ему долю в этой Pacific Century Group.
 
 Примечания переводчика: Кто ест виноград со снятой кожурой? С кожурой он вкуснее, а чистить виноград утомительно.
 
 Упомянутая в главе мисс Лян имела в виду бывшую жену Ричарда Ли.
 
 Ли Цзекай, Ричард Ли.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Richard_Li
 
 Бывшая жена Ричарда Ли.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Isabella_Leong
 
 Статья о Ричарде Ли на StarTV
 
 https://www.scmp.com/article/124893/mogul-takes-all-star
 
 Руперт Мердок
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Rupert_Murdoch
 
 Информация о Pacific Century Group
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Pacific_Century_Group
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2062217
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      Видя, что Фэн Юй и Ли Цзекай беседуют, а барбекю уже готово, Ли На потянула Шэнь Хуэйхуэй к яме для барбекю, чтобы приготовить обед. Она не хотела беспокоить своего мужчину.
 
 Ли Цзекай с завистью посмотрел на Фэн Юя. Как получилось, что его девушка была такой понимающей и красивой? Девушка Ли Цзэкая только и умела, что приставать к нему!
 
 "Молодой господин Ли, после продажи телеканала вы должны заработать неплохую сумму. Собираетесь ли вы основать Pacific Century Group?" Фэн Юй специально спросил.
 
 Фэн Юй знал, что спутниковая телестанция была инвестицией Супермена Ли. Он только поручил Ли Цзекаю управлять ею. Ли Цзэкай будет просто иметь компанию под своим именем - Pacific Century Group.
 
 Супермен Ли, как и большинство влиятельных семей в Гонконге, больше доверял своему старшему сыну. Старший сын готовился стать его преемником. Что касается второго сына, то ничего страшного, если он способен. Если он не способен, тоже ничего страшного, ведь старший брат позаботится о своих братьях и сестрах. Если бы оба сына были очень способными, они могли бы бороться за имущество семьи после его смерти.
 
 Но Фэн Юй знал, что Ли Цзекай в своей предыдущей жизни сделал много хороших инвестиций и получил высокую прибыль. Хотя отчасти это было заслугой супермена Ли, Ли Цзекай все еще был очень способным.
 
 Ли Цзекай хотел выйти из тени Супермена Ли. Все его предприятия отличались от традиционных предприятий семьи Ли и были успешными.
 
 Именно поэтому Ли Цзекай получил прозвище Маленький Супермен. СМИ считали, что Ли Цзекай по характеру больше похож на Супермена Ли, чем его старший брат Ли Цзэчжу.
 
 Поэтому Фэн Юй специально задал Ли Цзекаю этот вопрос. Он хотел узнать, правдивы ли эти слухи. Если слухи правдивы, то Ли Цзекаю сейчас нужны деньги!
 
 "Я только что основал Pacific Century Group, а ты об этом знаешь?" Ли Цзэкай посмотрел на Фэн Юя. У этого Фэн Юя были более сильные связи, чем он ожидал.
 
 Фэн Юй поднял брови. Только что создал? Черт. Я думал, она была создана довольно давно. Это значит, что Pacific Century Group только начала свою деятельность и еще не стала влиятельной.
 
 "Хахаха. Я слышал это от брата Фу. О, эта Pacific Century Group полностью принадлежит тебе?"
 
 "Она моя. Почему ты спрашиваешь?" Ли Цзекай мог догадаться, чего хочет Фэн Юй.
 
 "Мне интересно, могу ли я иметь честь инвестировать в Pacific Century Group?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 "Господин Фэн хочет инвестировать в мою компанию? Почему?" Ли Цзекай не понимает. Его компания была сосредоточена на технологиях, и его отец считает, что дела у этой компании будут идти не очень хорошо. Этот Фэн Юй хочет инвестировать? Это было странно.
 
 "В Китае есть поговорка: "Наука и техника - главные производительные силы". Я твердо верю, что технологии изменят нашу жизнь и наше будущее! Поэтому мне нравятся такие технологические продукты, как увлажнители воздуха, вентиляторы без лопастей, VCD-плееры и т.д.. Эти товары можно считать технологичными и популярными во всем мире. И брат Фу, и я получали высокие доходы от этих продуктов. Ваша компания также является технологической компанией, и я верю, что ваша компания будет прибыльной".
 
 Объяснение Фэн Юя было прямолинейным, и Ли Цзекай не поверил ему. Ни один бизнесмен не будет делать инвестиции, исходя из своих интересов. Такие бизнесмены могут разбогатеть в одночасье, но в долгосрочной перспективе они не будут устойчивы. Инвестиционные решения должны приниматься с умом. В этом случае прибыль от инвестиций будет высокой.
 
 Однако Ли Цзекай был заинтересован в намерении Фэн Юя инвестировать в его компанию. Он пригласил Фэн Юя на этот остров, чтобы поближе познакомиться с деловым партнером Фу Гуанчжэна.
 
 Отец и брат Ли Цзэкая не слишком много думают о его компании. Хотя отец и дал ему некоторую сумму денег, эти деньги он должен был получить за управление спутниковой телестанцией.
 
 Если бы супермен Ли поддерживал его, он бы дал ему более значительную сумму денег.
 
 Почему старшему брату позволили присоединиться к Cheung Kong Holdings, как только он окончил университет, и через несколько лет его повысили до вице-председателя и генерального директора? Почему его отец подарил ему акции Cheung Kong Holdings и он занимал ключевые посты во многих компаниях, зарегистрированных на бирже?
 
 Ли Цзекай получил задание управлять только телеканалом и некоторыми другими предприятиями, дела которых шли не очень хорошо? Теперь он все еще должен продать телестанцию, которую он развивал. Что еще у него теперь есть?
 
 Ли Цзекай чувствовал, что у него есть способности, но его отец не давал ему шанса блеснуть. Отец отвергал его всякий раз, когда он делал какие-то предложения. Отец хотел, чтобы он медленно продвигался по служебной лестнице и следовал его указаниям. Он ненавидел это!
 
 Ли Цзекай хочет показать отцу свои результаты. Он хочет доказать, что все его предложения были правильными. Он может быть таким же способным, как его старший брат!
 
 Вы все не думаете, что моя компания Pacific Century Group будет успешной, и не хотите вкладывать в меня деньги? Тогда я сам буду искать инвесторов. Я справлюсь и без вашей помощи!
 
 Фэн Юй проявил интерес к его компании, и это было то, чего он хотел. Но Ли Цзекай не сразу согласился. В конце концов, это была их первая встреча, и он еще плохо знает Фэн Юя.
 
 Ли Цзэкай намерен пригласить Фу Гуанчжэна на беседу. Он хочет уговорить Фу Гуанчжэна инвестировать в его компанию, а также узнать больше о Фэн Юе. Ему нужно знать о способностях и характере Фэн Юя. Самое главное - репутация Фэн Юя.
 
 Если бы репутация Фэн Юя была плохой, он бы не позволил Фэн Юю инвестировать, даже если бы у Фэн Юя были возможности. Другие будут смотреть на него свысока, если он позволит человеку с плохой репутацией инвестировать в его компанию.
 
 Хотя Ли Цзэкай не был в хороших отношениях со своей семьей, он также не хотел, чтобы репутация его семьи пострадала. В глубине души он все еще гордился тем, что является частью семьи Ли.
 
 Все, чего хотел Ли Цзекай, это доказать свою правоту отцу и старшему брату. Он не хочет быть сдержанным. Он не хочет, чтобы его знали как сына супермена Ли и младшего брата Ли Цзэчжу.
 
 "Господин Фэн, мы можем обсудить это, когда вернемся. Сегодня мы здесь, чтобы получить удовольствие. Яма для барбекю уже готова. Давайте пойдем и поможем".
 
 Ли Цзэкай не сразу согласился с инвестициями Фэн Юя. Это было вполне нормально. Если бы Ли Цзекай согласился без раздумий, то Фэн Юй заподозрил бы неладное.
 
 Ли Цзекай мало что знал о Фэн Юй, и Фэн Юй тоже. Фэн Юй слышал о Ли Цзэкае только в новостях из своей прошлой жизни. Он не встречался с ним лично. Что если этот Ли Цзэкай оказался не таким способным, как утверждали СМИ? Неважно, если Фэн Юй потеряет немного денег. Его послужной список, не приносящий убытков от инвестиций, будет побит!
 
 "Как дела с барбекю? Мы здесь, чтобы помочь". Фэн Юй улыбнулся и подошел к Ли На. Он откусил кусочек от сосиски, которую приготовила Ли На: "Вкус хороший. Огонь как раз то, что надо. Пойдем, я покажу тебе свои навыки. Хочешь поесть куриных крылышек?"
 
 Ли Цзекай тоже подошел к Шэнь Хуэйхуэй. Он посмотрел на подгоревшее куриное крылышко в руке Шэнь Хуэйхуа, затем посмотрел на Фэн Юя, который ел хорошо прожаренную колбасу. Он вздохнул.
 
 Но через 5 минут выражение лица Ли Цзэкая не могло скрыть его смущения. Куриное крылышко, которое он готовил, тоже подгорело!
 
 С другой стороны, Фэн Юй кормил свою девушку и одновременно готовил. Их любовные выходки еще больше расстроили Ли Цзекая.
 
 Примечания переводчика: Прошло много лет с тех пор, как я занимался барбекю. В традиционных китайских семьях принято лучше относиться к старшему сыну. Старшего сына готовят к тому, чтобы он стал следующим главой семьи. Даже в Сингапуре многие китайские семьи в 50-60-е годы отправляли на учебу только старшего сына. Остальные братья и сестры получают только начальное образование, а старший должен был заботиться об остальных братьях и сестрах. К счастью, времена изменились. Я не думаю, что это все еще происходило вокруг нас.
 
 Виктор Ли, старший сын Ли Ка Шинга.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Victor_Li_Tzar-kuoi
 
 Cheung Kong Holdings
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Cheung_Kong_Holdings
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      Ли Цзекай тоже был бабником. В свои молодые годы он сменил несколько подружек. Это не считая тех, что были у него на одну ночь. Его нынешняя девушка была адвокатом, с которой он познакомился во время деловых отношений.
 
 Поначалу Ли Цзекай считал эту девушку отличной. Она была красивой и занималась своей карьерой. Она также была из хорошей семьи. Ее отец был советником королевы и считался выдающимся человеком в Гонконге.
 
 Ли Цзекай подумывал завести с ней серьезные отношения и посмотреть, подходят ли они для того, чтобы связать себя узами брака. Но сегодня он понял, что женщина должна быть более покорной. Карьера или что-то еще - это не обязательно!
 
 Посмотрите на Фэн Юя. Его девушка готовит все, что он хочет, а если бы он захотел пить, девушка принесла бы ему воды. Когда Фэн Юй загорал в шезлонге, его девушка оставалась рядом с ним и чистила для него виноград. Она даже протягивала руку, чтобы Фэн Юй выплюнул косточки.
 
 Ли Цзекай смотрит на свою девушку, Шэнь Хуэйхуэй. Все, что она готовит, подгорело, а она все равно настаивает на том, чтобы прийти сюда на барбекю. Если на яхте Фэн Юя не будет повара, у них не будет ничего съедобного на обед!
 
 Конечно, Ли Цзэкай тоже не умеет готовить, и он выборочно решил забыть об этом.
 
 "Нана, ты хочешь поплавать?"
 
 Ли На принесла свой купальник. Хотя это был цельный купальник, она стеснялась переодеваться, когда рядом был Ли Цзекай. Кроме того, она не умела плавать, и ей нужен был поплавок. Фэн Юй считал, что это не имеет значения. Что можно обнажить в цельном купальнике? Кроме того, они были на пляже.
 
 "Я не пойду. Я буду ждать тебя здесь, пока я загораю".
 
 "Солнце сейчас слишком сильное. У меня есть крем для загара. Давай я намажусь им для тебя". Фэн Юй достал свой крем для загара и начал натирать им Ли На.
 
 "Остановись. Вокруг люди". Когда Фэн Юй натирал ноги Ли На, она остановила его.
 
 "Посмотри на них. Это очень нормально. Спортсмены на Олимпийских играх тоже не одеваются, когда плавают или занимаются гимнастикой".
 
 "Их тренеры также не помогают им наносить крем от загара". возразила Ли На.
 
 "Я не твой тренер. Я твой парень. Вот, надень свои тени, чтобы защитить глаза. Это полотенце для тебя. Ты можешь вздремнуть, пока я буду плавать. Если нам повезет, я смогу поймать лобстера или морепродукты. На нашей яхте есть повар. Он может приготовить это для нас".
 
 Ли Шикай попросил Шэнь Хуэйхуэй поплавать вместе с ним, но Шэнь Хуэйхуэй отказалась. Она хотела немного отдохнуть. Прежде чем Ли Цзекай успел что-то сказать, он увидел, что Фэн Юй идет к воде одна. Он покачал головой и последовал за Фэн Юем.
 
 "Молодой господин Ли, почему вы плаваете один?"
 
 "Ты тоже один". ответил Ли Цзэкай.
 
 "Нана не умеет плавать и боится моря. Я попросил ее отдохнуть и буду сопровождать ее позже".
 
 Ли Цзэкай повернулся и посмотрел на Шэнь Хуэйхуэй. Он был недоволен ею. Девушка Фэн Юя не вошла в воду, потому что не умеет плавать. Ты умеешь плавать, но не сопровождаешь меня? Это ты предложила пойти на море, а теперь отказываешься войти в воду?!
 
 "Молодой господин Ли, там есть риф. Будут ли там морепродукты?" взволнованно спросил Фэн Юй. Он никогда не пробовал ловить морепродукты голыми руками.
 
 "Должны быть. Давай посмотрим". Ли Цзекаю было скучно, и он мог бы присоединиться к Фэн Юю. Он также мог воспользоваться возможностью узнать Фэн Юя получше.
 
 "Э, это устрица?" Фэн Юй взял в руки устрицу и спросил Ли Цзекая.
 
 "Да. Устрицу можно есть сырой. Она полезна для человека". Ли Цзекай посмотрел на Фэн Юя и улыбнулся.
 
 Черт, с моей физической формой, нужно ли мне это есть? Хммм... У маленького Супермена были темные кольца вокруг глаз. Один взгляд и я могу сказать, что его тело было слабым. Это он должен есть это.
 
 "Правда? Тогда я выберу несколько спин и посмотрю, эффективна ли она. О, молодой мастер Ли, вам нужно немного?"
 
 Ли Цзэкай посмотрел на Фэн Юя. Он заметил, что Фэн Юй не так легко обижается. Это показывает, что у него хороший характер.
 
 "Хорошо. Я тоже заберу немного. Когда я был маленьким, отец брал меня с собой на ловлю устриц. Но когда Гонконг стал более развитым, нам пришлось отправиться на необитаемый остров. Даже на этом острове их трудно найти". Ли Цзекай вздохнул.
 
 "Трудно найти? Рядом со мной их очень много".
 
 Ли Цзэкай был ошеломлен. Он подошел к Фэн Юю, и там было много устриц. Черт. Я только что говорил, что устриц трудно найти, а этот Фэн Юй нашел их так много!
 
 "Может быть, это из-за приливов и отливов". смущенно ответил Ли Цзекай.
 
 "Правда? Я никогда не жила у моря и не знаю обо всем этом. Кроме устриц, что еще можно поймать?"
 
 "Что еще? Может быть, морскую звезду. Я не уверен насчет других морепродуктов. Я несколько раз приезжал на этот остров и не замечал никаких других морепродуктов".
 
 "Это омар? Хватит бегать!" Фэн Юй прыгнул вперед и поймал омара размером с ладонь голой рукой.
 
 Ли Цзекай был ошарашен. На этом маленьком острове водились омары? Он несколько раз приезжал на этот остров, но никогда раньше не видел омаров. Он также плавал к этому рифу, но там ничего не было.
 
 "Может быть, это редкость. Когда я приезжал сюда в последний раз, омаров не было".
 
 "Редкие? Посмотри туда и сюда. Там по крайней мере 4 омара. Хахаха. Давайте поймаем их всех на ужин. Омары, которых мы поймали сами, будут самыми свежими! Молодой мастер Ли, помогите мне подержать этого омара. Я пойду и поймаю остальных".
 
 Ли Цзекай посмотрел на омара в своей руке. Как такое возможно? С каких пор в этой местности так много омаров? Может, это потому, что Фэн Юю повезло?
 
 "Молодой мастер Ли, продолжайте ловить их. Я пойду и принесу ведро". Фэн Юй взял в руки двух омаров и побежал к Ли На, чтобы похвастаться.
 
 Ли На и Шэнь Хуэйхуэй заинтересовались и последовали за Фэн Юем обратно к рифам.
 
 "Нана, здесь есть краб. Ты можешь поймать его со спины. Будь осторожна. Позволь мне сделать это".
 
 "Нана, смотри. Это большой омар. Его клешни не могут достать до спины. Не волнуйся".
 
 "Нана, посмотри, какую большую устрицу я поймал".
 
 "Нана......"
 
 Голос Фэн Юя был слышен повсюду. Он продолжал хвастаться перед Ли На. Конечно, это также означает, что он поймал много морепродуктов. С другой стороны, Ли Цзекай старался изо всех сил, но ничего не нашел.
 
 Он расстроился еще больше, увидев разочарование в глазах Шэнь Хуэйхуа. Все морепродукты в этом районе были пойманы Фэн Юем!
 
 Когда Ли Цзекай наконец заметил большого краба, он почувствовал, что это его шанс. Он сразу же побежал за крабом, но увидел, что рука забирает краба.
 
 "Молодой господин Ли, вот. Ваш краб". Фэн Юй увидел, что краб побежал в его сторону, и тут же инстинктивно подхватил его. Он знал, что Ли Цзекай гоняется за этим крабом, и передал его ему.
 
 Ли Цзекай посмотрел на краба в руке Фэн Юя. Он чуть не заплакал. Он наконец-то заметил краба, а Фэн Юй был тем, кто поймал его. К счастью, Фэн Юй был готов отдать краба. Это заставило его почувствовать себя лучше.
 
 "О, раз ты поймал его, значит, он принадлежит тебе".
 
 "Правда? Спасибо. Нана, смотри. Я поймал еще одного большого краба!" Фэн Юй повернулся и побежал к Ли На.
 
 Улыбка на лице Ли Цзекая застыла. Он просто пытался быть вежливым. Верни мне моего краба!
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      В три часа пополудни все отплыли обратно. Перед возвращением Фэн Юй и Ли На устроили на борту яхты пир из морепродуктов. Морепродукты вкуснее, когда они пойманы сами.
 
 На следующий день Фэн Юй повез Ли На по достопримечательностям Гонконга. В это же время Ли Цзэкай позвал Фу Гуанчжэна.
 
 "Гуанчжэн. Иди сюда."
 
 "Молодой господин Ли, почему вы так свободно приглашаете меня сегодня на обед? Разве вы не должны быть заняты своей новой компанией?" Фу Гуанчжэн сел напротив Ли Цзэкая.
 
 "Неважно, насколько я занят, я все равно должен обедать с друзьями. О, вчера, когда я был в море, я видел яхту вашей семьи. Я думал, что вы на борту, но оказалось, что это господин Фэн". Ли Цзекай притворился бесстрастным.
 
 "О, вы знакомы с Фэн Юем? Брат Фэн - мой хороший друг. Его девушка приехала из Китая на каникулы, и я одолжил ему яхту. Вы говорили с ним?" спросил Фу Гуанчжэн.
 
 "Мы немного поболтали и пообедали на барбекю. Этот господин Фэн - ваш деловой партнер в Китае?".
 
 Фу Гуанчжэн кивнул: "Мои первые инвестиции в Китае были сделаны вместе с ним. Позже я вместе с ним вложил много других инвестиций".
 
 Ли Цзэкай в душе задумался. Этот господин Фэн действительно был тем самым богатым управляющим Фэном.
 
 "Среди наших гонконгских бизнесменов, ваши инвестиции в Китай должны считаться самыми высокими?"
 
 "Я не слишком уверен в этом. Должны быть бизнесмены, которые вложили такую же сумму, как и я. Но не должно быть никого, кто зарабатывает больше меня". гордо сказал Фу Гуанчжэн.
 
 Доход от инвестиций Фу Гуанчжэна в бизнес Фэн Юя более чем в 10 раз превышал его капитал. Если учесть деньги, которые он заработал на торговой компании в Гонконге, то его прибыль была еще выше.
 
 Когда Фу Гуанчжэн только познакомился с Фэн Юем, у него не было даже 10 миллионов. Теперь же он может легко собрать 100 миллионов.
 
 В то время Фу Гуанчжэн завидовал своему старшему брату, потому что тот был более успешным, и отец любил его больше. Но теперь его собственные активы были на одном уровне с отцовскими, и он уже давно превзошел старшего брата. Он был уверен, что в течение трех лет превзойдет своего отца.
 
 В его возрасте в Гонконге очень редко кому удавалось сколотить такое состояние. Только старшие сыновья влиятельных семей.
 
 Достаточно взглянуть на Ли Цзекая. Он был вторым сыном Супермена Ли, а компания, которую он основал, стоила всего десятки миллионов гонконгских долларов. Его богатство и близко не стояло с Фу Гуанчжэном.
 
 Ли Цзекай услышал хвастовство Фу Гуанчжэна, и его глаза сузились. Все предприятия Фэн Юя были прибыльными. Если оценивать состояние Фу Гуанчжэна, то акции Фэн Юя должны быть как минимум в 3 раза больше, чем у Фу Гуанчжэна. Это значит, что активы Фэн Юя сейчас составляли по меньшей мере более 3 миллиардов гонконгских долларов?
 
 Сколько лет было этому Фэн Юю? 20? Он был так молод, а уже накопил столько активов?
 
 Ли Цзекай не знал, что активы Фэн Юя были больше, чем он предполагал. Только активы Фэн Юя в Японии стоили несколько миллиардов гонконгских долларов. У Фэн Юя есть еще активы в России и США. Когда компания "Шестое чувство" будет зарегистрирована на бирже, его богатство еще больше возрастет!
 
 "Этот менеджер Фэн действительно способный. Кто его отец?" спросил Ли Цзэкай.
 
 "Старший господин Фэн? Я встречал его всего несколько раз. Его отец - фермер". Фу Гуанчжэн был озадачен. Почему этот Ли Цзэкай спрашивал о Фэн Юе?
 
 Фермер? Отец Фэн Юя владеет большой фермой? Но разве в Китае есть такие большие фермы? Китайское правительство само распределяло землю между фермерами. Как он может владеть большой фермой?
 
 "Молодой мастер Ли, о чем вы думаете?"
 
 "Да ни о чем. Отец Фэн Юя должен был дать ему большую сумму денег, чтобы он начал свой бизнес, верно?"
 
 "Я слышал, что отец не давал ему денег. Фэн Юй заработал все свои деньги сам". Фу Гуанчжэн нахмурился. Отец Фэн Юя был обычным фермером и приравнивался к гонконгским фермерам на окраине. Сколько денег может быть у фермера? Кроме того, он уже общался с отцом Фэн Юя раньше. Похоже, что старший господин Фэн не знает, как вести дела.
 
 "Он сам заработал все свои деньги? Что он сделал, чтобы заработать столько денег?" Ли Цзекай не мог поверить своим ушам. Неужели в Китае было так много возможностей заработать деньги?
 
 "Фэн Юй занимается многими видами бизнеса. Некоторые из них вы наверняка знаете. Он владеет патентом на технологию VCD. Обе марки VCD-плееров на рынке принадлежат ему. Кроме того, вы должны знать, что у меня здесь есть гонконгская компания Aiwa. Эта компания - совместное партнерство с Фэн Юем. Он по-прежнему владеет безлопастными вентиляторами, увлажнителями воздуха и т.д. О, он также владеет вторым по продажам брендом пейджеров в Китае в настоящее время. У него также есть мотоциклы, автомобили, предприятия по производству сельскохозяйственной техники. Думаю, у него еще есть бизнес по производству напитков и некоторых медицинских товаров. Я не инвестировал в эти предприятия".
 
 "Прибыль от всех этих продуктов очень высока?"
 
 "Я не слишком уверен. Но я знаю, что он заработал довольно большую сумму на безлопастных вентиляторах, увлажнителях воздуха и обучающих машинах, поскольку именно я экспортировал эти продукты за границу. Самое главное - это патенты, которыми он владеет. Он почти монополизировал многие рынки". Фу Гуаньчжэн сказал.
 
 "Молодой мастер Ли, почему вы спрашиваете обо всем этом?" Фу Гуанчжэн понял, что что-то не так. Ли Цзекай пригласил его на обед, но почему он все время спрашивает о Фэн Юе?
 
 "Господин Фэн хочет инвестировать в мою компанию. Pacific Century Group!" Ли Цзэкай не скрывался от Фу Гуанчжэна.
 
 Глаза Фу Гуанчжэна широко раскрылись: "Молодой господин Ли, вы уверены, что не шутите со мной? Фэн Юй хочет инвестировать в вашу Pacific Century Group?".
 
 Ли Цзэкай занервничал, увидев выражение лица Фу Гуанчжэна: "Гуанчжэн, что случилось? Есть какие-то проблемы? Скажи мне!"
 
 "Что-нибудь не так? Нет. У меня есть вопрос. Молодой мастер Ли, не могли бы вы также позволить мне инвестировать в вашу компанию?" Фу Гуанчжэн серьезно посмотрел на Ли Цзэкая.
 
 Ли Цзэкай открыл рот. Что происходит? Фу Гуанчжэн хочет инвестировать в мою компанию? Хотя у него и было намерение попросить Фу Гуанчжэна инвестировать, он еще ничего не сказал.
 
 "Гуанчжэн, почему ты хочешь инвестировать в мою компанию?"
 
 "Я не могу инвестировать? Как насчет обмена акциями? Я все еще владею акциями некоторых гонконгских компаний. Я могу позволить вам выбрать одну из них и обменяться с вами?"
 
 "Нет, это не то. Гуанчжэн, почему ты хочешь инвестировать в мою компанию?"
 
 "Потому что Фэн Юй хочет инвестировать в вашу компанию". уверенно ответил Фу Гуанчжэн.
 
 Потому что Фэн Юй хочет инвестировать? Что это была за причина? Просто потому, что кто-то другой инвестировал, а вы хотите инвестировать? Вы даже не знаете, чем занимается моя компания, и хотите инвестировать?
 
 Почему вы так уверены в решении Фэн Юя? Если вы знаете, что Фэн Юй хотел инвестировать в мою компанию, не спрашивая подробностей, вы все равно будете инвестировать?
 
 "Только из-за этого?"
 
 "Да. Молодой мастер Ли, у меня были сомнения, когда я услышал, что вы создаете технологическую компанию. Все говорили, что у вас ничего не получится. Но теперь я уверен, что у вас все получится!" уверенно сказал Фу Гуанчжэн.
 
 "Вы думаете, я добьюсь успеха?" Ли Цзекай был вне себя от счастья. Наконец-то он нашел человека, который верит в него!
 
 "Вообще-то, я доверял Фэн Юю. Он никогда не терпел убытков от своих инвестиций. Даже ни разу. Все его инвестиции приносили высокий доход! Раз он хочет инвестировать в вашу компанию, значит, у вашей компании высокий потенциал. Я упустил несколько возможностей. Я не должен упустить ее в этот раз. Молодой мастер Ли, как насчет этого? Пожалуйста, подумайте о том, чтобы позволить мне инвестировать в вашу компанию. Я также могу обменяться с вами акциями".
 
 Ли Цзэкай не мог поверить своим ушам. Этот Фу Гуанчжэн считался одним из лучших бизнесменов Гонконга в их поколении. Он тоже не считался молодым. Тем не менее, он был полон уважения к этому Фэн Юю!
 
 Похоже, ему нужно тщательно обдумать инвестиции Фэн Юя в его компанию.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2062220
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      Через 3 дня Фэн Юй отправил Ли На в аэропорт. На этот раз Ли На не захотела, чтобы Фэн Юй летел с ней обратно. Но Фэн Юй все равно позвонил Вэнь Дунцзюню, чтобы тот забрал Ли На из аэропорта. Он одолжил Вэнь Дунцзюню свою машину в Пекине. Поэтому попросить его помочь забрать Ли На не составило труда.
 
 Это было связано, прежде всего, с количеством багажа, который Ли На везла с собой. Фэн Юй купил для нее слишком много вещей. Одежду, обувь и т.д. Были также некоторые гонконгские деликатесы. Если бы никто не помог Ли На в Пекине, она не смогла бы довезти все до дома. Кроме того, Фэн Юй купил несколько деликатесов для Вэнь Дунцзюня. Коробка знаменитого гонконгского торта Лао По.
 
 После того как Ли На уехала, Фэн Юй вернулся в школу. В Гонконгском университете не было каникул 1 октября. Гонконг все еще находился под британским владычеством.
 
 В Гонконгском университете не отмечают посещаемость. Фэн Юй пропустил несколько занятий, но преподаватели не обратили на это внимания. Возможно, они забыли, что у них есть такой студент.
 
 Фэн Юй также был доволен свободой, которой он обладал. Он может выбирать лекции, которые ему нравятся. Но когда ему нечем заняться, он все равно будет посещать занятия. Ему было скучно сидеть дома одному. Большинство телевизионных программ были на кантонском языке. По крайней мере, должно быть больше программ на английском языке.
 
 Если не было английских программ, можно было бы показывать японские фильмы.
 
 "Брат Фэн, почему ты здесь?" Выражение Фу Гуанвэя выглядело так, будто он поднял золото, когда он увидел Фэн Юя.
 
 Фэн Юй: "......" Почему я не могу приехать? Хоть мы и не учились на одном факультете, но на двери было написано и мое имя.
 
 "Мне скучно дома". ответил Фэн Юй.
 
 "Скучно? Хочешь, я буду водить тебя по клубам? Я знаю один клуб, где много горячих девушек!". Когда Фу Гуанвэй говорил о развлечениях, его глаза сверкали.
 
 Фэн Юй с презрением посмотрела на Фу Гуанвэя. Клубы? Горячие леди? Как может богатый представитель второго поколения быть таким неудачником?!
 
 Все другие богатые представители второго поколения ищут моделей или красивых молодых девушек. Разве те девушки с густым макияжем в клубах будут красивыми после снятия макияжа?
 
 "Если хочешь пойти, иди один. Не тащи меня с собой. Меня не интересуют клубы". Фэн Юй покачал головой и достал из сумки книгу.
 
 "Брат Фэн, моя сестра..."
 
 "Не говори о своей сестре. Я не знаком с ней. Также, прекрати пытаться сравнивать нас обоих. Ты должен знать, какая у тебя сестра". Лицо Фэн Юя потемнело при упоминании Фу Мэнъин.
 
 Фэн Юй прояснил ситуацию с Фу Мэнъин. Может ли быть, что Фу Ронгбинг все еще не знает об отношении Фэн Юя к этому вопросу?
 
 "Нет. Брат Фэн, я не пытаюсь вас обоих сватать. Мне просто любопытно. В последний раз, когда моя сестра вернулась, она постоянно говорила о тебе хорошие слова". Фу Гуанвэй выглядел озадаченным. Почему они оба реагировали по-разному?
 
 "Она говорила обо мне хорошие слова? Неважно. Раз уж вокруг никого нет, я расскажу тебе правду. В прошлый раз она использовала меня как щит, чтобы не дать твоему отцу знакомить ее с мужчинами. У меня есть девушка, и два дня назад мы ужинали с Фу Гуанчжэном. Все вы должны забыть обо мне. Она говорила обо мне только хорошее, чтобы обмануть твоего отца". сказал Фэн Юй.
 
 Проклятье. Эта сумасшедшая женщина была слишком сумасшедшей. Если бы не семья Фу, Фэн Юй бы с ней рассорился!
 
 Фу Гуанвэй смущенно сказала: "Ах? Я отругаю ее, когда вернусь домой. Брат Фэн не сердись. Я заплачу за выпивку сегодня вечером".
 
 "Не нужно. Если хочешь выпить, можешь идти один. Я намерен сегодня посмотреть кино".
 
 Пить с друзьями - приятное занятие. Но пить с таким человеком, как Фу Гуанвэй, который был на другой частоте, называлось развлечением.
 
 Нужно ли Фэн Юю развлекать Фу Гуанвэя?
 
 "Посмотреть фильм ночью?" Фу Гуанвэй моргнул и спросил с развратным видом: "Ты собираешься смотреть полуночные шоу?".
 
 Полуночные шоу? Черт. О чем только думал этот болван? Как ему удалось вырасти в богатом втором поколении?
 
 "Не лезь не в свое дело. Я смотрю фильм ужасов!"
 
 "Я знаю. Фильм ужасов. Брат Фэн, тебе порекомендовать хороший кинотеатр? Я гарантирую, что экраны там большие и четкие".
 
 "Потеряй...."
 
 Черт. Как может быть такая огромная разница между обоими членами семьи Фу? Где было его воспитание? Его семейные выходки? Может быть, Фу Гуанчжэн скрывал от него свою истинную природу?
 
 Хммм... Большая вероятность!
 
 ......
 
 "Мэнъин, куда ты идешь в такой час?" Фу Ронгбинг остановил свою дочь, которая пробиралась к выходу.
 
 "Папа, я иду в кино с друзьями".
 
 "В кино? Какой фильм ты смотришь?"
 
 "Фильм ужасов. В этом фильме снимался Линь Чжэнъин. Я слышал хорошие отзывы об этом фильме, и завтра будет последний день. Если я не посмотрю его сегодня, я все пропущу". Фу Мэнъин умоляла отца глазами.
 
 Фу Гуанвэй, который играл с отцом в шахматы, вдруг поднял голову: "Сестренка, что ты сказала? Ты собираешься смотреть фильм ужасов?".
 
 "Верно. Что случилось? Ты хочешь присоединиться ко мне?" спросила Фу Мэнъин. Но в душе она молилась, чтобы ее брат не присоединился к ней.
 
 На лице Фу Гуанвэя появилась озорная улыбка: "Ты идешь со своим другом? Твой друг - мужчина или девушка?".
 
 "Он мужчина. Почему ты задаешь так много вопросов?" крикнул Фу Мэнъин.
 
 "Мужчина? Хорошо. Поторопись и иди. Не заставляй своего друга ждать. Ты можешь вернуться позже вечером. Наслаждайся". Фу Ронгбинг рассмеялась.
 
 Отец 18-летней девушки должен был запретить своей дочери гулять так поздно ночью, иначе он бы сильно переживал, если бы его дочь пошла на свидание с другим мужчиной.
 
 Но Фу Мэнъин был другим. Когда Фу Ронгбинг услышал, что его дочь идет с мужчиной смотреть кино, он расплылся в улыбке. Он даже был готов лично отправить свою дочь в кино.
 
 Наконец-то его дочь согласилась пойти на свидание с другим мужчиной. Это было улучшение. Врач сказал, что дочь может оправиться от своей "болезни", если будет чаще встречаться с мужчинами.
 
 Фу Ронгбинг предпочел бы, чтобы его дочь часто меняла парней, а не имела подруг!
 
 Фу Мэнъин выскочил из дома и захлопнул дверь. Фу Гуанвэй тоже воспользовался случаем, чтобы испортить шахматные фигуры, так как он проигрывал.
 
 "Проклятое отродье. Что ты делаешь?!" выругался Фу Ронгбинг.
 
 "Папа, я знаю, кто пойдет в кино с сестрой!" сказал Фу Гуанвэй.
 
 "Кто?" спросил Фу Ронгбинг.
 
 "Папа, моего пособия на этот месяц не хватает".
 
 "Пойдем со мной наверх. Я дам тебе еще 50 000 HKD за этот месяц!" ответил Фу Ронгбинг.
 
 "Спасибо. Сестра, должно быть, собирается в кино с Фэн Юем. Я встретил Фэн Юя сегодня в школе, и он сказал, что вечером пойдет в кино. Он собирается смотреть фильм ужасов. Сестра тоже собирается посмотреть фильм ужасов ночью. Как вы думаете, это совпадение?".
 
 Днем Фу Гуанвэй поверил словам Фэн Юя. Он думал, что между Фэн Юем и его сестрой ничего не может быть. Но теперь он обнаружил, что они оба собирались на свидание в кино. Неудивительно, что его сестра была несчастна последние несколько дней. Девушка Фэн Юя была в Гонконге на каникулах.
 
 Фэн Юй пригласил сестру на свидание, как только его девушка уехала из Гонконга. Они оба были невинны? Фэн Юй пытался обмануть меня днем? Ты думаешь, что сможешь меня обмануть?
 
 Я супер детектив --- Мудро!
 
 Примечания переводчика:
 
 Торт Лао По
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sweetheart_cake
 
 Те, кто смотрел гонконгские фильмы о вампирах 80-х и 90-х годов, знают, кто такой Линь Чжэньин. Он был великим актером и скончался в 1997 году. Вот более подробная информация о нем.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Lam_Ching-ying
 
 Мудро или Уэсли - персонаж китайского приключенческого научно-фантастического романа, написанного Ни Куангом. Я читал некоторые из них и смотрел несколько фильмов, адаптированных по его книгам. 
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Wisely_Series
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Ni_Kuang
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2062730
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      В тот вечер Фэн Юй действительно пошел в кино. Но Фу Мэнъин пошла со своей подругой. Что касается того, был ли ее друг мужчиной или девушкой.
 
 Около семи часов вечера Ли Цзэкай вернулся домой после ужина с друзьями. Когда он пришел домой, супермен Ли сидел в гостиной со своим старшим сыном Ли Цзэцзю. Они болтали и попросили Ли Цзекая присоединиться к ним, когда он вошел в комнату.
 
 "Папа, брат". Ли Цзэкай был озадачен. В этот час они оба должны быть в кабинете. Даже если они были в гостиной, они должны были смотреть телевизор. Неужели они ждали его?
 
 "Зекай, присаживайся. Спутниковая телестанция продана. Как дела у твоей Pacific Century Group?" спросил Супермен Ли.
 
 "Дела идут хорошо. Я ищу инвесторов для привлечения средств. Если я не смогу собрать достаточно средств, я могу получить банковский кредит". Кредиты были последним средством Ли Цзекая. Если бы он взял кредит, ему было бы трудно добиться регистрации компании.
 
 Если его компания не будет зарегистрирована, то у него не будет достаточно средств для развития и он не сможет достичь желаемого масштаба. Он не сможет доказать своему отцу, что был прав!
 
 "Ищете инвесторов? Кого ты искал?" с любопытством спросил супермен Ли.
 
 "Фу Гуанчжэна из семьи Фу и большого босса из Китая".
 
 "Папа, Фу Гуанчжэн - второй сын Фу Жунцзина. Он управляет активами семьи Фу в Китае. В последние годы дела у него шли довольно хорошо". Ли Цзэчжу объяснил отцу.
 
 Супермен Ли знал всех старших гонконгских магнатов. Даже если он не был близок с ними, но он слышал их имена. Однако Супермен Ли не знал молодых поколений и не помнил их имен!
 
 "О... это тот парень. Неплохо. Зекай, ты с ним дружишь?" Супермен Ли кивнул. Он знал, кто такой Фу Гуанчжэн, после объяснений Ли Цзэчжу.
 
 Не было секретом, что семья Фу инвестировала значительную сумму в Китай. Многие гонконгские бизнесмены также инвестировали в Китай. Но семья Фу была единственной, кто вложил больше всех и добился наибольшего успеха.
 
 Фу Ронгки осмелился позволить молодому человеку управлять активами семьи Фу в Китае, и этот молодой человек все еще не был старшим сыном их семьи. Супермен Ли очень уважал Фу Жунци за такое решение.
 
 Семья Фу действительно была одной из влиятельных гонконгских семей. У них были уникальные способы воспитания подрастающего поколения. Это также могло быть причиной того, что 4 брата семьи Фу сделали успешную карьеру.
 
 "Я дружу с Фу Гуанчжэном уже несколько лет. Но есть одна вещь, которую брат сказал неправильно. Все предприятия на материке принадлежат Фу Гуанчжэну. Он не заботится о бизнесе семьи Фу!". Ли Цзэкай посмотрел на старшего брата.
 
 Посмотри на семью Фу. Они дали Фу Гуанчжэну стартовый капитал, и все, что он заработает, принадлежит ему. А я? Семья предоставила 400 миллионов долларов США для инвестиций в спутниковое телевидение, а я продал его за 950 миллионов долларов США. Доходность была в 1,5 раза. Это все еще не доказывает мои способности?
 
 Что произошло в итоге? Это считалось вашими инвестициями, а доля, которую я получаю, так мала. Если бы это было не так, мне все равно нужно было бы искать инвесторов для своей компании? Я создал эту компанию не для развлечения. Я все серьезно обдумал и тщательно спланировал. Почему вы все не можете мне доверять?
 
 Даже если спутниковая телестанция была инвестицией, почему я не могу получить немного больше прибыли? Все, что мне нужно, это 100 миллионов долларов, и у моей компании будет достаточно средств. Это всего лишь 100 миллионов долларов. Семья может легко себе это позволить.
 
 "Зекай, кто этот китайский босс, о котором ты говоришь?" Супермен Ли продолжал спрашивать.
 
 "Китайского босса зовут Фэн Юй. Это молодой человек около 20 лет. Он является партнером Фу Гуанчжэна в Китае. Его состояние оценивается как минимум в 3 раза больше, чем у Фу Гуанчжэна, то есть около 3 миллиардов гонконгских долларов. Эта цифра является лишь консервативной оценкой. Реальная стоимость должна быть больше этой".
 
 Ли Цзекай хочет сказать своему отцу, что все его друзья были компетентны! Кроме того, он завел этих друзей сам, без помощи отца.
 
 "Это он?" Супермен Ли был слегка на взводе.
 
 "Папа, ты слышал о нем?" Ли Цзекай был удивлен. Его отец слышал о Фэн Юе?
 
 "Я не только слышал его имя. Я расскажу тебе кое-что, и ты узнаешь его положение в Китае". Господин Дэн и Железный Кулак Чжу попросили о личной встрече с ним".
 
 "Кто? Господин Дэн и Железный Кулак Чжу?" Ле Цзэкай был шокирован. Господин Дэн не был тем, с кем можно встретиться. В глазах жителей Гонконга господин Дэн обладал большим авторитетом, чем королева Англии. Он был настоящим лидером Китая. Почему он попросил о встрече с Фэн Юем?
 
 Ли Цзэкай считал, что Железный Кулак Чжу достаточно шокирует, чтобы встретиться с Фэн Юем. Только те, кто был эквивалентом его отца, могли встретиться с королевой Англии. Фэн Юю было всего 20 лет, и как он смог это сделать?
 
 Супермен Ли поддерживал контакты с китайским правительством, и он очень поддерживал возвращение Гонконга в состав Китая. Если отец Ле Цзакая сказал это, значит, это правда.
 
 "Вот почему этот Фэн Юй не прост. Вы проверили его биографию?" спросил супермен Ли.
 
 "Я разговаривал с Фу Гуанчжэном. Гуанчжэн сказал, что Фэн Юй построил свой бизнес в одиночку. Его стартовый капитал составлял всего несколько десятков тысяч юаней. Он начал свою карьеру с торговли государственными облигациями. Затем он начал торговать с Советским Союзом. Но именно во время войны в Персидском заливе Фэн Юй сколотил свое состояние, торгуя нефтью с большим плечом!" объяснил Ли Цзекай.
 
 "Он шортил нефть во время войны в Персидском заливе?!" На лице супермена Ли появилось недоверчивое выражение. Во время войны цены на нефть падали как сумасшедшие. Почему Фэн Юй принимал такие решения?
 
 "Фу Гуанчжэн поклялся, что говорит правду. Я слышал, что даже глава семьи Фу, Фу Жунцзин, был в восторге от Фэн Юя, когда дело касалось финансовых инвестиций. Он даже приглашал Фэн Юя на обеды. Фэн Юй несколько раз рассказывал Фу Гуанчжэну о своих прогнозах относительно финансового рынка, и каждый раз оказывался прав. Я слышал, что у Фэн Юя также были сильные связи в бывшем Советском Союзе, и он до сих пор ведет дела с Россией".
 
 Супермен Ли кивнул: "Вы сказали, что активы Фэн Юя составляют около 3 миллиардов гонконгских долларов?"
 
 "Я не спрашивал об этом Фу Гуанчжэна. Но Фу Гуанчжэн сказал, что доля Фэн Юя в инвестициях в Китае в несколько раз больше, чем у него. По моим оценкам, как минимум в 3 раза".
 
 Супермен Ли покачал головой: "Я думаю, что должно быть больше. Вы все еще помните, как 2 года назад ходили слухи, которым никто не верил? Фу Жунци стоял перед отелем "Пенинсула", чтобы принять молодого человека".
 
 Ли Цзекай уставился на своего отца: "Ты хочешь сказать, что Фэн Юй был тем, кого принял Фу Жунци?"
 
 Кто такой Фу Жунци? Он был главой семьи Фу. Один из 10 крупнейших магнатов Гонконга. С точки зрения общего влияния семьи, семья Фу может быть сильнее, чем семья Ли! Фу Жунци стоял у входа, чтобы принять Фэн Юя!
 
 "Я думаю, что слухи правдивы". Фу Ронгки за эти несколько лет перечислил несколько своих компаний, и его общие активы составляют более 15 миллиардов гонконгских долларов. Даже если бы это было 2 года назад, его активы все равно составляли бы не менее 7-8 миллиардов HKD. Как вы думаете, сколько активов было у Фэн Юя, чтобы позволить Фу Жунци стоять у входа и принимать его?".
 
 Два года назад Фу Жунци лично принимал Фэн Юя, а также извинялся перед ним. В то время активы Фэн Юя не могли сравниться с его. Но теперь Фэн Юй превзошел Фу Жунци, но никто об этом не знает.
 
 Ли Цзэкай и Ли Цзэчжу смотрели друг на друга, и оба не могли принять услышанное. Двадцатилетний старик из отсталой местности смог достичь такого? Судя по тому, что сказал их отец, стоимость активов Фэн Юя должна быть, по крайней мере, более 6 миллиардов гонконгских долларов. Возможно, даже больше!
 
 Супермен Ли похлопал Ли Цзэкая по спине: "Если ты сможешь убедить их вложить деньги в твою компанию, я также помогу с той суммой, которой тебе не хватает!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2062731
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      "Молодой господин Ли хочет пригласить нас на гольф? Я не пойду!"
 
 "Почему? Ты же говорила, что хорошо провела время, болтая с ним?" с любопытством спросил Фу Гуанчжэн.
 
 "Я не умею играть в гольф!" Черт. Фэн Юй никогда не играл в гольф за всю свою жизнь. В настоящее время в Китае только в провинции Гуандун было поле для гольфа, да и то для гонконгских бизнесменов. Фэн Юй ни разу в жизни не ступал на поле для гольфа! Гольф был глупым видом спорта! Плавание было лучшим выбором в любое время!
 
 "Хахаха, я забыл, что в Китае никто не играет в гольф. Как насчет боулинга, бильярда или снукера?"
 
 "Я не очень хорош в этом, но я знаю, как играть". Почему не было бильярда на 8 или 9 шаров?
 
 "Тогда мы пойдем в боулинг. Мы можем играть втроем. Я закажу место и сообщу вам адрес позже".
 
 У молодого мастера Ли не было намерений отправиться в Китай. Поэтому Фу Гуанчжэн не беспокоился, что Фэн Юй сблизится с Ли Цзэкаем и отдалится от него и семьи Фу. Семья Ли начала осваивать Китай, но масштаб их инвестиций был еще невелик.
 
 Фу Гуанчжэн был готов помочь им обоим сблизиться.
 
 ......
 
 Удар!
 
 Глаза Фэн Юя широко раскрылись. Это был его первый шар, и это был страйк! В своей прошлой жизни он играл в боулинг всего несколько раз, и это был первый раз, когда ему так повезло.
 
 Ли Цзекай хлопнул в ладоши и подошел к нему: "Брат Фэн - профессиональный боулер? Если бы я знал, что ты так хорош, я бы предложил сыграть в снукер. Думаю, мы оба будем очень сильно проигрывать".
 
 На этой встрече они оба сблизились и изменили манеру обращения друг к другу. Единственным нюансом было произношение Ли Цзэкая. Мандаринский язык Ли Цзэкая был не так хорош, как у Фу Гуанчжэна, так как последний уже довольно долго находился в Китае.
 
 "Хахаха, вот это удача. Я слышал от брата Фу, что ты действительно хорош в боулинге".
 
 Неизвестно, повезло ли Фэн Юю, или Ли Цзэкай и Фу Гуанчжэн не показали хороших результатов. Фэн Юй действительно выиграл первую игру с большим счетом.
 
 Они поиграли немного и сели выпить.
 
 "Гуанчжэн, брат Фэн, когда мы общались в последний раз, вы оба хотели инвестировать в мою компанию. Вы оба серьезно?" Ли Цзэкай улыбнулся и спросил.
 
 Фу Гуанчжэн молчал и смотрел на Фэн Юя. Он следил за Фэн Юем. Если Фэн Юй не будет инвестировать, то он вложит лишь небольшую сумму в компанию Ли Цзэкая.
 
 "А? Брат Кай согласился, чтобы я инвестировал? Тогда сколько я могу инвестировать и сколько акций я могу иметь?" Глаза Фэн Юя сверкнули.
 
 "10 миллионов долларов США за 5% акций". Ли Цзекай показал указательный палец.
 
 Прежде чем Фэн Юй успел что-то сказать, Фу Гуанчжэн произнес: "Это неправильно. Я вспомнил, что капитал вашей компании не должен иметь такую высокую стоимость. Я вспомнил, что он не стоит даже 100 миллионов долларов США, верно?".
 
 Даже если они были друзьями, они не должны были использовать друг друга в своих интересах. Фу Гуанчжэн не был Фэн Юем. Фэн Юй мог не обращать внимания на количество полученных акций, лишь бы ускорить сделку. Фу Гуанчжэн будет бороться за то, что он заслужил.
 
 Когда Фэн Юй услышал слова Фу Гуанчжэна, он нахмурился. Акций, которые он получит за эту сделку, было слишком мало, и он еще должен заплатить за них высокую цену? Он подумал, не стоит ли ему пересмотреть свое решение об инвестировании.
 
 Ли Цзэкай похлопал Фу Гуанчжэна по спине: "Гуанчжэн, мы так давно знаем друг друга, разве я похож на человека, который использует друзей в своих интересах? Эта компания в настоящее время стоит 100 миллионов долларов США, и я не включаю стоимость технологий. Мой отец согласился вложить в компанию 80 миллионов долларов. Поэтому я предлагаю вам обоим по 10 миллионов долларов США за 5% акций. Я никогда не воспользуюсь своими друзьями".
 
 Фу Гуанчжэн озадаченно посмотрел на Ли Цзекая. Супермен Ли вложит в вашу компанию 80 миллионов долларов США, но почему он все еще просит их обоих инвестировать? Если ему действительно не хватало этих 20 миллионов юаней, он мог бы просто сказать об этом своему отцу. Он уже дал вам 80 миллионов долларов США, он не против дать вам еще 20 миллионов". Ли Цзекай также может обратиться к своему старшему брату. Он обязательно поможет вам с оставшимися 20 миллионами.
 
 Фэн Юй все это не волнует, и он рассмеялся: "Тогда я попрошу своих сотрудников перевести вам эти 10 миллионов долларов США завтра, и мы сможем подписать контракт".
 
 Супермен Ли был готов инвестировать в компанию Ли Цзэкая, а это значит, что провал этой компании был невозможен. Супермен Ли никогда не терпел убытков от своих инвестиций. Ходили слухи, что королева Англии хотела присвоить ему титул герцога, но он отклонил это предложение. Он не хотел быть британцем.
 
 Это доказывает, что Супермен Ли был могущественным магнатом даже в Англии. В прошлой жизни Фэн Юй Супермен Ли был самым богатым магнатом в Гонконге и долгое время носил титул самого богатого человека в Азии. Он также входил в десятку самых богатых людей в мире.
 
 С таким статусом супермена Ли, одно его слово - и акции компании Ли Цзэкая взлетят вверх!
 
 Фу Гуанчжэн увидел, что Фэн Юй согласился, и сразу же сказал Ли Цзекаю: "Завтра я поеду в вашу компанию, чтобы подписать контракт. Деньги также будут завтра!"
 
 Ли Цзэкай рассмеялся и спросил: "Вы оба не хотите спросить меня, чем занимается моя компания, и посмотреть на планы развития?"
 
 Фэн Юй покачал головой: "Нам не нужно быть такими хлопотливыми. Вы можете спросить брата Фу. Мы уже несколько раз сотрудничали, и улаживали детали всего в нескольких предложениях".
 
 Фу Гуанчжэн тоже рассмеялся: "Верно. Я все еще беспокоюсь, что ты не позовешь меня с собой, когда будешь инвестировать. Но, по правде говоря, я никогда не терпел убытков, когда инвестировал вместе с вами. Даже если бы я понес убытки один или два раза, я бы не возражал. Я нахожусь там, где нахожусь сегодня, только благодаря вашему партнерству".
 
 "Если бы вы не привели своих людей, чтобы помочь управлять этими компаниями, я бы не был так свободен. На самом деле, именно ты больше всех заботишься об этих компаниях". сказал Фэн Юй.
 
 Это была правда. Без Фу Гуанчжэна бизнес Фэн Юя не вырос бы до существующих масштабов. Только каналы сбыта за границей были бы головной болью для Фэн Юя. Фэн Юю потребовалось бы много лет, чтобы развить эти каналы. Кроме того, переговоры с местными властями о строительстве новых заводов. Без Фу Гуанчжэна Фэн Юю пришлось бы все делать самому.
 
 Хотя Фэн Юю пришлось отдать Фу Гуанчжэну часть акций, Фэн Юю не нужно было беспокоиться о многих вещах. Он мог наслаждаться своей жизнью и делать все, что захочет.
 
 "Вы оба можете перестать хвалить друг друга. Вы все достаточно отдохнули? Я не очень хорошо выступил сейчас. Может, сыграем еще две игры?" Они оба согласились инвестировать в компанию Ли Цзэкая, и его отец, конечно, тоже будет инвестировать. Ли Цзекай был на седьмом небе от счастья.
 
 "Нет проблем. Я тоже сейчас не очень старался!" Фу Гуанчжэн сразу же согласился.
 
 После боулинга они поужинали и разошлись по своим делам. Когда Фэн Юй уже собирался домой, Фу Гуанчжэн окликнул его.
 
 "Брат Фэн, почему тебя так интересует Pacific Century Group Ли Цзэкая?"
 
 "Разве это имеет значение? Я уже согласился инвестировать".
 
 "Ты не боишься, что потеряешь свои инвестиции?"
 
 "Потерять инвестиции? Пусть будет так. Это не имеет значения. Самое главное, что я теперь дружу с молодым мастером Ли!".
 
 Фу Гуанчжэн: "......" Вы вложили 10 миллионов долларов только для того, чтобы подружиться с молодым мастером Ли, а не потому, что его компания может принести прибыль?
 
 Черт. Почему я тоже вложился? Я уже близко дружу с Ли Цзэкаем, и даже без этих инвестиций это не повлияет на нашу дружбу. Но эти инвестиции не должны приносить убытки. Даже супермен Ли вложил деньги. Эти инвестиции не должны приносить убытки. Если нет, то репутация "инвестиционного бога молодого поколения", которую я создавал годами, исчезнет. Как я смогу похвастаться перед другими в будущем?
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      На следующий день все бумаги были улажены, а контракты подписаны. Все было точно так же, как и в партнерстве между Фэн Юем и Фу Гуанчжэном. Ни о чем не спрашивали, и они подписали контракты после того, как их юристы просмотрели их. Деньги были переведены, а документы на владение акциями переданы. И Фэн Юй, и Фу Гуанчжэн не принимали никакого участия в компании Ли Цзэкая. Они не боялись, что Ли Цзэкай их обманет.
 
 Ли Цзэкай также был тронут их действиями. Возможно, они были уверены в себе или в том, что Ли Цзекай не посмеет их обмануть. Ведь Ли Цзекай был из семьи Ли, и если бы он обманул их, репутация семьи Ли пострадала бы. Семья Фу также была влиятельной в Гонконге.
 
 Но это тоже была форма доверия. Было приятно, когда тебе доверяют.
 
 "Гуанчжэн, брат Фэн, давайте пообедаем вместе?" После подписания контракта Ли Цзэкай улыбнулся и пригласил их пообедать.
 
 Сегодня не только средства Фу Гуанчжэна и Фэн Юя были переданы ему, даже его отец перевел вложенные средства. Он был очень рад получить признание от своего отца.
 
 Несмотря на то, что второе поколение влиятельных семей родилось с золотой ложкой, они также сталкивались с большим стрессом. После продажи акций спутниковой телестанции гонконгские СМИ дали Ли Цзекаю прозвище Маленький Супермен. Это была честь для него и одновременно стресс.
 
 Ли Цзекай мог представить, что о нем напишут СМИ, если он примет неверное решение. Влияние СМИ иногда может затуманить его рассудок. Он не надеется перенять бизнес отца, но хочет получить его поддержку и инвестиции, которые позволят ему проявить себя. Он надеется быть достойным этого прозвища!
 
 Фэн Юю и Фу Гуанчжэну было нечего делать, и они договорились вместе пообедать. Фу Гуанчжэн вложил деньги в Pacific Century Group, и теперь он хочет узнать планы развития компании и как скоро он увидит отдачу от своих инвестиций.
 
 Инвестиции, которые Фу Гуанчжэн сделал в компанию Фэн Юя, вернулись примерно через 1 год, а он мог вернуть вложенные средства в течение 2 лет. Иногда этот срок был еще меньше.
 
 "Гуанчжэн, брат Фэн, давайте выпьем. За наши будущие начинания!"
 
 Фэн Юй и Фу Гуанчжэн подняли бокалы: "Выпьем!"
 
 "Брат Фэн, Гуанчжэн, когда вы оба собираетесь вернуться в Китай? Я бы хотел поехать с вами". Ли Цзэкай сказал.
 
 "Почему? Вы думаете инвестировать в Китай? Это твоя идея или идея твоего отца?" спросил Фу Гуанчжэн.
 
 Существовала значительная разница в том, чья это была идея. Если это была идея Ли Цзэкая, то Фу Гуанчжэн мог просто обменяться с ним акциями. Но если это была идея супермена Ли, то Фу Гуанчжэн ничем не мог помочь. Только Фэн Юй мог помочь ему. Общие активы Фу Гуанчжэна были слишком малы по сравнению с Суперменом Ли.
 
 "Это моя идея. Я больше не занимаю никаких должностей в Cheung Kong и Hutchison Whampoa". сказал Ли Цзекай.
 
 "Поздравляю. Брат Кай, теперь ты свободен". Фэн Юй рассмеялся.
 
 "Поздравляю? Почему ты так говоришь?" Ли Цзэкай нахмурился. Он больше не занимал никаких должностей в компаниях своего отца, а это значит, что он отказывался от шанса наследовать доли отца в этих компаниях. С чем же его можно поздравить?
 
 "Я поздравляю брата Кая с тем, что ты можешь делать все, что хочешь, в отношении развития своей компании. У тебя не должно быть никаких оговорок". Фэн Юй поднял свой бокал для очередного тоста.
 
 "Хахаха. Ты прав. Это действительно стоило отпраздновать! Все это время я завидовал Гуанчжэну. Но теперь и я могу сделать то же самое". Ли Цзэкай рассмеялся.
 
 В Гонконге, если только старший сын не был настоящим ничтожеством, он, как правило, преуспевал в семейном бизнесе. Но что если у семьи нет сыновей? Тогда, даже когда главе семьи будет за 60 или 70, он будет искать молодую женщину, чтобы родить сына. Гонконгцы все еще верят в то, что старший сын может взять на себя управление семейным бизнесом. В Гонконге это явление было более сильным, чем в Китае.
 
 Хотя Ли Цзэкай не хотел признавать этого, его старший брат Ли Цзэчжу был компетентен. В противном случае отец не позволил бы ему удержать важную роль в своих компаниях, и остальные акционеры также согласились с этим решением.
 
 Старший брат Ли Цзэкая уже был таким выдающимся, а значит, у него не было шансов возглавить их семейный бизнес. Возможно, отец оставит ему часть акций, но старший брат все равно будет контролировать компанию. В качестве компенсации отец может оставить ему и другие активы.
 
 Самое главное, что отец Ли Цзекая не будет вмешиваться в его карьеру и не будет заставлять его следовать своим договоренностям. Ли Цзекай может делать все, что захочет.
 
 "Когда речь идет об инвестициях в Китай, тебе стоит спросить совета у брата Фэна. Честно говоря, я тоже инвестировал в некоторые небольшие компании в Китае, но их рост был слишком медленным. Все компании брата Фэна работали хорошо". сказал Фу Гуанчжэн. Он знал, что Фэн Юй хочет подружиться с Ли Цзекаем, и это была прекрасная возможность для них обоих стать ближе.
 
 Фэн Юй потер переносицу: "Вообще-то у меня есть одна идея. Но я все это время бездействовал".
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзекай посмотрели друг на друга. Оба видели волнение в глазах друг друга. Они одновременно спросили: "Что это за идея?"
 
 "Супермаркет! Вам обоим это не должно быть чуждо. И у семьи Фу, и у семьи Ли есть успешные супермаркеты. Почему бы нам не создать сеть супермаркетов в Китае?"
 
 Фэн Юй уже давно подумывал о создании сети супермаркетов. Но он не был знаком с бизнесом супермаркетов. В своей прошлой жизни он только слышал, что успешная сеть супермаркетов может генерировать более 10 миллионов продаж каждый день. Два самых важных аспекта супермаркета - это поставщики и местоположение. С поставщиками Фэн Юй мог разобраться сам, а вот месторасположение должны были выбирать профессионалы.
 
 У семьи Фу и семьи Ли был бизнес по продаже супермаркетов, и дела шли хорошо. Они должны обладать большим опытом в этой отрасли. Кроме того, Фэн Юй мог бы оставить управление супермаркетами им, а сам стать спящим партнером.
 
 Но сейчас в Китае уже были супермаркеты. Одна из ведущих мировых сетей супермаркетов, Century Lianhua Group, начала свою деятельность два года назад.
 
 В настоящее время Century Lianhua сосредоточила свою деятельность только в Шанхае. Она все еще не вышла на рынок региона Чжэцзян. Хотя у нее есть филиалы и в Пекине, их масштаб все еще был невелик. Рынок был по-прежнему огромен. Фэн Юй думал инвестировать сразу огромную сумму и открыть супермаркеты по всему Китаю. Он хочет создать сеть супермаркетов и создать бренд супермаркета. Эта сеть супермаркетов станет ведущей компанией Китая!
 
 Инвестиции в каждый гипермаркет должны составлять более 100 миллионов юаней. Но Фэн Юй должен быть в состоянии получить кредит на эти цели. Даже если он откроет 10 супермаркетов одновременно, его общие инвестиции могут составить менее 500 миллионов юаней. Кроме того, он может отложить оплату товаров в супермаркете примерно на 1-2 месяца. На приобретение товаров будет затрачен наименьший капитал.
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзэкай снова посмотрели друг на друга. Супермаркеты? Именно так. В Китае много населения, и если бы они выбрали отличное место для создания супермаркета, то, несомненно, получили бы высокую прибыль! В обеих семьях было много талантов, понимающих эту торговлю насквозь. Они могли просто выбрать их, чтобы помочь им управлять этим супермаркетом!
 
 "Брат Фэн, расскажи нам о своих планах". взволнованно спросил Ли Цзекай.
 
 Примечания переводчика: Здесь представлена информация о компаниях, упомянутых в этой главе.
 
 Cheung Kong Holdings
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Cheung_Kong_Holdings
 
 Hutchison Whampoa
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Hutchison_Whampoa
 
 Century Lianhua Supermarket
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Lianhua_Supermarket
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      Супермаркеты появились в Китае после китайской экономической реформы. Но в то время они были известны как "рынок самообслуживания". Первый супермаркет был в Фошане, Гуандун, под названием "Магазин дружбы". Потому что в то время провинция Гуандун была одним из первых испытательных полигонов рыночной экономики. Кроме растительного масла и продуктов питания, предложение которых было ограничено, все продукты можно было купить за деньги. Конечно, продукты стоили дороже, чем по талонам.
 
 В то время супермаркеты были очень запущенными. Там не было ни полок с витринами, ни кассиров. Даже тележки для покупок были импортными.
 
 К счастью, Фошань находился совсем рядом с Гонконгом. Все эти товары можно было импортировать из Гонконга. Используя импортированные товары в качестве образцов, небольшие фабрики начинали их производство. Это значительно снижало стоимость. В противном случае стоимость полок, тележек и т.д. была бы в 3 раза дороже.
 
 Но теперь супермаркетов было много, и супермаркеты больше не назывались "рынок самообслуживания". Они назывались супермаркетом. Китай уже провел изменения цен, и несколько лет назад была отменена политика единых и фиксированных государственных закупок сельскохозяйственной продукции. В домохозяйствах большинства крупных городов еще оставалось много талонов на продукты.
 
 В мае этого года талоны на продукты исчезнут, и эра использования талонов для покупки продуктов питания в Китае закончится. Китайцам больше не нужно использовать наличные деньги и талоны на питание для покупки продуктов.
 
 Это знаменует конец плановой экономики Китая. Китай вступает в эпоху рыночной экономики. Это было лучшее время для создания супермаркетов в Китае.
 
 Хотя в Китае уже было много супермаркетов, их масштабы все еще были небольшими, а сетевых супермаркетов все еще не было. Кроме того, в этих супермаркетах продавались в основном продукты питания. Лишь немногие из них продавали товары повседневного спроса. Разнообразие товаров в супермаркетах не могло сравниться с супермаркетами будущих лет.
 
 Фэн Юй чувствовал, что его супермаркеты будут выделяться на фоне остальных и захватят рынок только за счет импорта товаров первой необходимости, которые могли привезти семья Фу и семья Ли!
 
 "Брат Фу, брат Кай, как вы думаете, что нам понадобится больше всего, когда мы откроем этот супермаркет? Отложите деньги. Деньги никогда не будут для нас проблемой. Я даже могу использовать свои связи, чтобы помочь нам получить кредит под низкий процент". Фэн Юй чувствовал, что будет лучше, если он четко распределит работу.
 
 Фу Гуанчжэн посмотрел на Ли Цзэкая. И у семьи Ли, и у семьи Фу был бизнес по продаже супермаркетов, но в то же время оба они не имели к этому бизнесу никакого отношения.
 
 Супермаркетами семьи Ли управлял Ли Цзэкай, а супермаркетами семьи Фу управлял Фу Жунбин. Фу Гуанчжэн не имел к этому никакого отношения.
 
 Конечно, оба они могли помогать дергать за ниточки и в то же время быть акционерами. Но для создания супермаркетов в Китае Фэн Юй был самым важным человеком.
 
 Фу Гуанчжэн очень хорошо понимал Фэн Юя. Фэн Юй предложил это, и он захочет иметь самую значительную долю. Он также будет тем, кто вложит больше всего средств. Кроме того, у Фэн Юя были связи с поставщиками продуктов питания и товаров первой необходимости. Его компания Tai Hua Trading работала с несколькими сотнями поставщиков. Это сэкономит им много работы.
 
 Ли Цзекай вспомнил, как отец рассказывал ему, что Фэн Юй лично встречался с господином Дэном, и этот человек был очень влиятельным в Китае. Для него это была прекрасная возможность подружиться с Фэн Юем.
 
 Ли Цзекай твердо уверен, что отец поддержит его и одолжит ему значительную сумму денег, если он скажет отцу, что собирается вместе с Фэн Юем открыть супермаркеты. Отец даже может дать ему контакты своих поставщиков и одолжить несколько сотрудников, специализирующихся на бизнесе супермаркетов.
 
 "Государственная политика, капитал, местоположение, каналы и управление. Я думаю, что эти 5 элементов являются самыми важными". Какая государственная политика? Этот супермаркет будет совместным предприятием Китая и Гонконга, и если брат Фэн использует ваши связи с высшим руководством, правительство может позволить нам воспользоваться некоторыми государственными субсидиями. Будет ли это проблемой?" Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя.
 
 "Нет проблем. Какова ваша политика? Просто скажи мне, и я все улажу". Фэн Юй кивнул. Хотя он не знает, какая государственная политика им нужна, мастер Лу должен быть в состоянии помочь. Дядя мастера Лу был членом комитета по планированию, и скоро его повысят до главы комитета.
 
 Фэн Юй также мог связаться с местным правительством через своих дистрибьюторов. Если все остальное не поможет, то он сможет подкинуть им денег! Больше всего у Фэн Юя было денег!
 
 "Что касается стартового капитала, то нас троих должно быть недостаточно. Я думаю, мы должны разделить его на 6 частей. Кроме нас троих, мы должны пригласить моего третьего дядю, молодой мастер Ли также должен пригласить кого-то из своей семьи. Оставшаяся часть может быть использована для вознаграждения руководящего состава". Фу Гуанчжэн продолжает.
 
 "Мы разделим порции поровну?"
 
 Фэн Юй поднял брови. Поровну? Вы хотите сказать, что мне будет принадлежать только одна шестая часть этого бизнеса?
 
 Фу Гуанчжэн махнул рукой: "Брат Фэн - самый влиятельный в Китае, и он будет заниматься всеми каналами поставщиков. Он также был тем, кто предложил это. Почему бы не позволить ему инвестировать больше всех и владеть самой большой долей?".
 
 Цок-цок. Брат Фу был прав. То, что он сказал, было разумно!
 
 "Сколько мы должны инвестировать и каков будет масштаб нашего супермаркета? А также, как будет называться наш супермаркет?" спросил Ли Цзэкай.
 
 Название супермаркета было очень важным. Почему Фэн Юй настоял, чтобы Ли Шицян назвал свою логистическую компанию "Wind and Rain Logistics"? Почему Фэн Юй использовал "Ветер и дождь" или "Aiwa" во всех своих новых продуктах? Даже когда он создавал новые компании, он также называл их Wind and Rain Electronics или Aiwa Electronics и т. д.
 
 Это было управление брендом. Бренд связывал все продукты и ресурсы воедино для достижения более высоких прибылей. Это было сделано для того, чтобы повысить узнаваемость бренда и увеличить его стоимость. Фэн Юй мог использовать свои бренды, чтобы заработать больше денег.
 
 Например, два автомобиля с одинаковыми технологиями и качеством. Но один из них был марки Porsche, а другой - Honda. Марка Porsche стоила бы в несколько раз дороже, чем Honda!
 
 Создать бренд было легко, но управлять им было сложно. Все они верили, что этот супермаркет будет прибыльным и станет влиятельным. Поэтому название было очень важно.
 
 Если возможно, Фу Гуанчжэн хотел бы использовать бренд супермаркета своего Третьего дяди. Ли Цзэкай также хотел бы сделать то же самое. Они смотрели на Фэн Юя. Поскольку Фэн Юй был тем, кто предложил это предприятие, у него было самое весомое слово в этом деле.
 
 Фэн Юй также думал об использовании этого супермаркета для развития своих брендов. Но он не мог использовать свои собственные бренды. Супермаркет "Ветер и дождь"? Чжан Руйцян несколько раз говорил ему, что "Ветер и дождь" звучит не очень благоприятно.
 
 Супермаркет Aiwa? Aiwa - это бренд электроники. Это тоже не подходит.
 
 Тай Хуа была самой подходящей среди всех брендов Фэн Юя. Кроме "Тай Хуа Трейдинг", была еще и "Тай Хуа Сельхозпродукты". В супермаркете должны быть сельскохозяйственные продукты.
 
 Кроме того, в слове "Тай Хуа" было слово "Хуа". Хуа означает "китайский", и люди связывают его с Китаем.
 
 "Я думаю, что супермаркет должен называться "Супермаркет Тай Хуа". Я могу инвестировать больше. Что касается масштаба, то на начальном этапе должно быть не менее 20 супермаркетов во всех крупных городах. Я также могу позволить новостям CCTV вести репортажи о наших супермаркетах. Хорошо, если мы сможем открыть супермаркеты в существующих торговых центрах. Если нет, то нам придется строить их с нуля. Мы должны учитывать время". Фэн Юй высказал свое мнение.
 
 "20 супермаркетов сразу? Не слишком ли большой масштаб?" нахмурившись, спросил Ли Цзэкай.
 
 Фу Гуанчжэн рассмеялся: "Он такой. Ему нравятся крупномасштабные предприятия. Он называет это стратегическим ходом. Я думаю, что все в порядке. Вы никогда не были в Китае. Китай развивается очень быстро, и население крупных городов очень велико. Если у нас будет достаточно средств, то на начальном этапе мы должны открыть более 30 супермаркетов!".
 
 Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна. Мой лучший приятель......
 
 Ли Цзэкай посмотрел на Фу Гуанчжэна, не говоря ни слова. Ты считаешь себя великим только потому, что знаком с Китаем? Ты дискриминируешь тех, кто не был в Китае?!
 
 Примечания переводчика:
 
 Китайская экономическая реформа
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Chinese_economic_reform
 
 Магазин дружбы
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Friendship_store
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2062734
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      Глядя на несчастное лицо Ли Цзэкая, Фэн Юй рассмеялся и сказал: "Я оставлю выбор места профессионалам из супермаркетов вашей семьи. После того, как вы оба выберете места, я проверю, будут ли в будущем изменения в развитии города. Я не хочу, чтобы район вокруг нашего супермаркета был снесен через год".
 
 "Это не проблема. Я смогу договориться с местными властями, так как у меня есть опыт. Я поеду лично и прослежу, чтобы стоимость была минимальной". Фу Гуанчжэн бил себя в грудь.
 
 "Это точно. Но если вы позволите мне вести переговоры, это будет быстрее". Фэн Юй пожал плечами.
 
 Фу Гуанчжэн боялся переговорных навыков Фэн Юя. Фэн Юй всегда считал, что это хлопотно, и каждая сделка, о которой он договаривается, должна закончиться быстро, и ему все равно, сколько он потратит. Хотя скорость была необходима, деньги также были важны.
 
 Да, вы можете получать прибыль от всех своих инвестиций, но если вы сможете снизить затраты, то почему бы и нет? Мы создадим сразу столько супермаркетов, и если на каждый супермаркет потратить еще несколько миллионов, то сумма составит более десятков миллионов!
 
 Ли Цзэкай прервал его: "Мы должны создать переговорную группу, и пусть Гуанчжэн возглавит ее".
 
 Все они вложили деньги в это предприятие, и Фу Гуанчжэн не должен был принимать все решения во время переговоров. Масштаб этого предприятия был довольно большим, и средства, задействованные в нем, должны были быть огромными. Ли Цзэкай мог не беспокоиться, но его семья не будет чувствовать себя так же.
 
 "Хахаха, все решено. Думаешь, он действительно позволит мне принимать все решения? Хотя я контролирую управление всеми компаниями, финансовые вопросы решал он". Фу Гуанчжэн показал на Фэн Юя и рассмеялся.
 
 Фэн Юй улыбнулся: "У тебя тоже есть некоторая власть над финансовыми вопросами. Когда это я мешал тебе тратить деньги? Слушай, я также никогда не вмешивался в твои управленческие решения".
 
 "Это потому, что ты ленивый!" Фу Гуанчжэн попал в точку.
 
 Ли Цзекай был потрясен. Будут ли проблемы в работе с этими двумя людьми? Почему он чувствует, что они оба ненадежны?
 
 "Тогда не будем об этом говорить. Я буду заниматься всеми китайскими поставщиками продуктов питания и товаров повседневного спроса. Но если наш супермаркет хочет привлечь больше покупателей, мы должны завезти некоторые специальные продукты, например, импортные товары. У вас обоих не должно быть проблем с поставщиками, верно?".
 
 Если они хотят, чтобы их супермаркеты выделялись на фоне остальных и повышали свой статус, то их супермаркеты должны быть другими. Недостаточно, чтобы их супермаркеты были больше. Они должны иметь надежные источники товаров и продуктов. Чем больше у них будет поставщиков, тем ниже будут розничные цены и больше достоверности. Таким образом, они смогут привлечь больше покупателей.
 
 Если в супермаркете есть продукты, которые недоступны в других супермаркетах или даже в городах, это будет лучше.
 
 Ли Цзекай сказал: "У моей семьи есть контакты по продуктам питания и косметике. У нас также есть контакты с некоторыми брендами одежды".
 
 "У моего третьего дяди тоже есть такие контакты. У нас еще есть электроника, канцелярские товары, аппаратура и т.д. Большинство из них - импортные товары". Фу Гуанчжэн взглянул на Ли Цзэкая. На его лице появилось гордое выражение. Может ли супермаркет вашей семьи сравниться с супермаркетами моего третьего дяди?
 
 "В супермаркете также должны быть свежие продукты. Если мы сможем дать нашим клиентам привыкнуть покупать продукты в супермаркетах, это увеличит поток покупателей". напомнил Ли Цзэкай.
 
 "Я могу уладить вопрос со свежими продуктами". Фэн Юй, возможно, придется поискать дистрибьюторов "Тай Хуа Трейдинг". Все дистрибьюторы были видными деятелями в своих провинциях, и у них не должно быть проблем с тем, чтобы помочь ему найти поставщиков.
 
 "Наконец, вопрос управления. Будем ли мы создавать совет директоров для нашего супермаркета? Если будем, то кто должен войти в совет?". Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя.
 
 "Вы оба можете решить это. В любом случае, это акционерная компания, и если вы собираетесь в будущем выставлять эту компанию на биржу, мы можем создать совет директоров уже сейчас". сказал Фэн Юй.
 
 Ли Цзекай с любопытством посмотрел на Фэн Юя: "Брат Фэн, ты не думал о листинге компании?".
 
 Фу Гуанчжэн откинулся назад и повернулся к Ли Цзэкаю: "Я тоже не понимаю, о чем он думал. Некоторые из его компаний могут быть включены в список, но он просто отказывается это делать. Я не буду называть компании, с которыми мы сотрудничали. Просто посмотрите на его Tai Hua Trading. Если его Tai Hua Trading будет включена в список, цены на акции, несомненно, взлетят!"
 
 "По какой причине компания должна быть зарегистрирована? Разве это не для того, чтобы собрать больше средств для будущих разработок? Мои компании не испытывают недостатка в деньгах, зачем же делать это для привлечения средств? Разве вам сейчас не хватает денег?" спросил Фэн Юй.
 
 На самом деле у Фэн Юя была другая причина. Он не хотел раскрывать свое богатство. Как только его богатство будет объявлено, он больше не сможет быть невидимым магнатом. Хотя многие знали, что Фэн Юй - магнат, никто не знал, сколько у него денег. Даже Фу Гуанчжэн не был уверен в общем количестве активов Фэн Юя.
 
 Китайцы ненавидели сверхбогатых магнатов. Если 20-летний молодой человек вдруг появится и станет главным магнатом Китая, он станет мишенью.
 
 Фэн Юй хочет подождать еще несколько лет. После того как по всему Китаю будут построены здания школы Тай Хуа, он разместит все свои компании на фондовой бирже. В то же время он сможет избежать мирового финансового кризиса 1997 года. Теперь ему не нужно беспокоиться о ценах на акции своих компаний, когда он перемещает свои средства по своим компаниям. Фэн Юй готовился к тому, чтобы сорвать куш во время финансового кризиса и преподать урок этим зарубежным спекулянтам!
 
 "Нам все равно нужно создать совет директоров. Нас трое, дядя Фу и мой старший брат. Мы впятером можем сформировать совет директоров, а кто будет председателем?" Ли Цзэкай посмотрел на Фэн Юя.
 
 Поскольку Фэн Юй инвестировал больше всех, а Фу Гуанчжэн так поддерживал его, Фэн Юй должен быть председателем.
 
 "Председателем совета директоров? Мне это не интересно. Если кто-то из вас хочет быть председателем, то вперед. Но я хочу быть исполнительным директором".
 
 Должность исполнительного директора была намного лучше. Он мог контролировать финансы и все другие вопросы, связанные с компанией. Его полномочия будут выше, чем у других директоров. Он также может предложить совету директоров сместить председателя или других директоров!
 
 На лице Фу Гуанчжэна появилось выражение "я так и знал". Этот Фэн Юй все еще хочет переложить всю хлопотную работу на других!
 
 Ли Цзэкай был в замешательстве. Фэн Юй вложил больше всех денег, и он не хочет быть председателем совета директоров? Он хочет быть только исполнительным директором? Что толку быть исполнительным директором? Кроме контроля за финансами, что еще он может делать? Сколько правил и положений может быть в компании, за которыми он должен следить? С каких пор, кроме финансовых вопросов, исполнительный директор докладывал совету директоров о других проблемах?
 
 Но когда Ли Цзэкай вспомнил слова Фу Гуанчжэна, оказалось, что Фэн Юй любит следить только за финансами компании и не хочет заниматься другими вопросами. Этот Фэн Юй был странным. Ли Цзэкай никогда не видел человека, которому бы не нравилось быть у власти. Фэн Юй не беспокоился, что кто-то может узурпировать всю власть в компании?
 
 Председатель может принимать стратегические решения и вставать на сторону любой стороны, чтобы получить выгоду. Фэн Юй не был заинтересован?
 
 Ли Цзэкай посмотрел на Фу Гуанчжэна. Фу Гуанчжэн без колебаний сказал: "Я хочу быть председателем".
 
 Прежде чем Ли Цзэкай успел что-то сказать, Фэн Юй кивнул: "Хорошо. Я поддержу тебя".
 
 Ли Цзэкай: "......" Фэн Юй и семья Фу были вместе в этом деле. Он никак не мог получить должность председателя. Фу Жунбин наверняка поддержит своего племянника. Председателем станет Фу Гуанчжэн. Но чтобы уравновесить силы, я должен стать генеральным директором.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2066686
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      Ли Цзэкай также выразил намерение стать генеральным менеджером. Фэн Юй и Фу Гуанчжэн согласились. На самом деле, быть генеральным директором было самой утомительной должностью. Хотя у него было много полномочий, его власть не была очень сильной. К счастью, он также был одним из директоров и мог считаться вторым по старшинству в компании.
 
 Все трое продолжили обед и распределили обязанности между всеми участниками. Теперь им оставалось ждать, захотят ли Супермен Ли и Фу Ронгбинг участвовать в этом предприятии.
 
 ......
 
 Вечером, в особняке семьи Ли, Ли Цзекай остановил Супермена Ли и Ли Цзэчжу: "Папа, брат, не могли бы вы оба ненадолго пройти в кабинет? Мне нужно кое-что сказать вам обоим".
 
 Супермен Ли озадаченно посмотрел на Ли Цзекая. Ранее утром он уже дал ему 100 миллионов долларов США. Может ли быть так, что компания столкнулась с какими-то трудностями? Не может быть. И Фэн Юй, и тот парень из семьи Фу вложили деньги. Адвокат Ли Цзэкай, который также был адвокатом семьи Ли, сообщил ему после подписания контракта.
 
 "Брат, у твоей компании возникли какие-то проблемы?" обеспокоенно спросил Ли Цзэцзю.
 
 Хотя оба брата не были близки, они все же были братьями. Их отношения были не такими плохими, как об этом писали СМИ. Кроме того, Ли Цзэчжу уже был назначен преемником, и братьям не за что было бороться.
 
 "Папа, брат, я подписал контракты с Фэн Юем и Фу Гуанчжэном. Они вложили по 10 миллионов долларов США в Pacific Century Group. После этого мы вместе пообедали и поболтали об инвестициях в Китай......".
 
 Ли Цзекай рассказал отцу и брату о том, что обсуждалось за обедом, и намекнул, что у него недостаточно наличных денег на руках. У него есть только 20 миллионов долларов США, и этого недостаточно для инвестирования. Исходя из того, что обсуждалось, Фу Гуанчжэн, Фу Жунбин, Ли Цзекай и Супермен Ли вложат по 30 миллионов долларов США за 15% акций. Фэн Юй вложит 75 миллионов долларов США за 35% акций. Оставшиеся 5% акций будут проданы с 50% скидкой, 5 миллионов долларов США, ключевым сотрудникам.
 
 Поэтому Ли Цзекай хочет занять у своей семьи не менее 10 миллионов долларов США и просит отца и брата вложить в это предприятие по 30 миллионов долларов США. Кроме того, ему необходимо отобрать несколько сотрудников из их супермаркета на должности менеджеров компании. И самое главное, он хочет использовать сеть поставщиков их семьи для снабжения предприятия Tai Hua Supermarket продуктами.
 
 "Общая стоимость акций составляла всего 200 миллионов долларов США. Почему Фэн Юй хотел вложить дополнительные 5 миллионов долларов США?" с любопытством спросил Ли Цзэчжу. 5 миллионов долларов США для них, может быть, и не много, но и не мало.
 
 "Он хочет назвать супермаркет, и он хочет быть исполнительным директором".
 
 "Он хочет быть исполнительным директором? Тогда кто будет председателем?" Ли Цзэчжу был шокирован. Он думал, что Фэн Юй захочет стать председателем. Исполнительный директор не может брать на себя роль председателя или генерального директора. Фэн Юй отказывался от своих полномочий!
 
 "Фу Гуанчжэн будет председателем, а я буду генеральным директором".
 
 "Фу Гуанчжэн, а не Фу Ронгбинг? Цзэчжу, что ты думаешь о способностях Фу Гуанчжэна?" спросил супермен Ли. Фу Ронгбинг управлял бизнесом семьи Фу в супермаркете на протяжении десятилетий. Он должен быть самым подходящим человеком на пост председателя.
 
 "Я не очень много знаю о Фу Гуанчжэне. Однако в последние два года он управлял гонконгской торговой компанией Guanghui Trading и преуспевал. Я также слышал о нем одну шутку. Он любит покупать антиквариат. Однажды он посетил антикварный аукцион и сказал, что пропустил важную встречу только ради этого аукциона". ответил Ли Цзэчжу.
 
 Ли Цзэчжу указал на возможности Фу Гуанчжэна, а также на его недостатки.
 
 "Папа, брат, позвольте мне добавить еще кое-что. У Фэн Юя много предприятий в Китае, и у Фу Гуанчжэна есть некоторые доли в этих предприятиях. Фу Гуанчжэн также управляет этими предприятиями".
 
 Без этой причины Фэн Юй поддержал бы Фу Гуанчжэна в качестве председателя? Именно поэтому Ли Цзэкай не стал возражать против того, чтобы Фу Гуанчжэн стал председателем, а предпочел стать генеральным директором.
 
 "Фу Гуанчжэн управляет бизнесом Фэн Юя в Китае?" Ли Цзэкай был озадачен. Фэн Юй был главным акционером, а он раздает свои полномочия? Почему? Он действительно так доверяет Фу Гуанчжэну? Как давно они знакомы?
 
 Супермен Ли понял, почему Фэн Юй принимает такие решения, и посмотрел на своего старшего сына: "Как ты думаешь, у двадцатилетнего молодого человека может хватить энергии, чтобы изучать менеджмент и при этом сосредоточиться на инвестициях?"
 
 Многие гении были талантливы в одной области, но Супермен Ли никогда не видел человека, который был бы талантлив во всех областях! Фэн Юй хотел быть исполнительным директором и мог следить за финансами компании - этого было достаточно. Независимо от того, кто руководил компанией, их конечным мотивом было зарабатывание денег. Фэн Юй, как основной акционер, будет тем, кто получит наибольшую прибыль от компании.
 
 Ли Цзэчжу наконец понял. Фэн Юй не умел управлять. Но даже если он не был хорош в этом, он все равно мог удерживать всю власть над своими компаниями. Он был полон уважения к Фэн Юю за то, что тот передал всю свою власть другим.
 
 "Папа, я думаю, что у этого предприятия есть потенциал. Но почему общая сумма инвестиций так велика? 200 миллионов долларов США. Сколько супермаркетов вы все собираетесь открыть? С нынешней экономикой Китая ты уверен, что сможешь заработать? Вы подсчитали, сколько времени пройдет, прежде чем вы сможете вернуть инвестиции?" спросил Ли Цзэцзю.
 
 200 миллионов долларов США были эквивалентны более чем 1 миллиарду гонконгских долларов. Они могли бы открыть как минимум 10 супермаркетов. Кроме Шанхая и Пекина, есть ли другие районы, подходящие для создания супермаркетов?
 
 "Наш первоначальный план состоял в том, чтобы открыть сразу не менее 20 супермаркетов. Средства будут в основном использованы на аренду, оборудование, маркетинг и депозиты за товары. Мы будем контролировать, чтобы объем средств на каждый супермаркет не превышал 100 миллионов. Я не очень хорошо знаю экономическую ситуацию в Китае, но Фу Гуанчжэн уже несколько лет находится в Китае. Семья Фу также имеет бизнес по продаже супермаркетов. По его оценкам, чтобы вернуть наши инвестиции, потребуется 3 года". Ли Цзэкай сказал.
 
 "100 миллионов на один супермаркет, и вы все собираетесь открыть сразу 20 с вашими нынешними средствами? Это значит, что вы все собираетесь брать кредиты?" Ли Цзэцзюй нахмурился. Они шли на все. Они не учли риски?
 
 "Все верно. Мы получим не менее 1 миллиарда кредитов. Наша цель - открыть как минимум 5 супермаркетов в течение 3 лет и 100 - в течение 5 лет!" ответил Ли Цзэкай.
 
 "А Фэн Юй не сказал, через какое время, по его мнению, он вернет свои инвестиции?" неожиданно спросил супермен Ли.
 
 Выражение лица Ли Цзэкая вдруг стало неловким, но он серьезно ответил: "Фэн Юй сказал, что в лучшем случае потребуется один год, чтобы вернуть наши инвестиции, а затем мы сможем продолжить инвестировать в новые супермаркеты".
 
 "Один год? Хватит шутить. Как вы сможете вернуть свои инвестиции в течение года из супермаркета? Разве вы не знаете, что супермаркеты зависят от объема, и прибыль не будет больше 15%? Чаще всего прибыль составляет всего около 10%! Чтобы вернуть 100 миллионов в течение года, тогда сколько должны быть ежемесячные продажи? 100 миллионов?" Ли Цзэчжу покачал головой. Этот Фэн Юй был слишком оптимистичен. Вы когда-нибудь раньше управляли супермаркетом? Неужели он думает, что прибыль от супермаркетов была очень высокой?
 
 "Цзэчжу, ты все еще помнишь, что мы анализировали прибыль первого супермаркета семьи Фу?"
 
 "Примерно от 30 до 35%". ответил Ли Цзэчжу. Он все еще помнил цифры.
 
 Подождите, что отец имел в виду? Может ли быть так, что прибыль от супермаркетов в Китае тоже будет такой высокой? This...... Может ли это вообще быть возможным?
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      В конце концов, супермен Ли согласился поддержать своего младшего сына. Он дал Ли Цзекаю 20 миллионов долларов США, чтобы тот вложил их в дело. Он также взял еще 20 миллионов для инвестиций. Он позволил Ли Цзекаю владеть 20% акций, а ему - 10%. Что касается перевода некоторых сотрудников из своих супермаркетов в новую компанию, то это не было проблемой.
 
 Более того, люди, которые были переведены из их компании, будут иметь 2 высших руководящих сотрудника. Они могли приобрести акции за половину цены. Это считалось наградой для командированных.
 
 Кроме того, Супермен Ли хотел выйти на китайский рынок. Это предприятие считалось экспериментом. Ли Цзэчжу не хотел вкладывать деньги. Это также был намек его брату. Этот актив будет оставлен ему в будущем, и он не будет ссориться с ним из-за этого.
 
 Ли Цзекай был очень рад, когда его отца удалось уговорить. Он также получит больше акций.
 
 В это же время Фу Гуанчжэн был в кабинете своего дяди Фу Жунбина, чтобы обсудить это предприятие.
 
 "Вы говорите, что семья Ли также будет участвовать в этом предприятии? Вы можете это подтвердить?" спросил Фу Жунбин.
 
 "Ли Цзекай точно будет участвовать в этом предприятии. Супермен Ли еще не подтвержден. Но я думаю, что вероятность того, что он будет инвестировать, составляет 80%".
 
 "Откуда у вас такая уверенность?" Фу Ронгбинг поднял сигару со стола, и Фу Гуанвэй тут же помог ему зажечь ее.
 
 Сегодня Фу Гуанчжэн был там, чтобы пригласить Фу Ронгбинга инвестировать в новое предприятие в Китае. Фу Гуанвэй также бесстыдно следовал за ним по кабинету. Он был единственным сыном, и бизнес супермаркета его семьи в будущем будет передан ему. Его сестра получит только некоторые другие активы. Но если отец переведет эти инвестиции на его имя, то в будущем у него будет больше денег, которые он сможет потратить.
 
 Фу Ронгбинг посмотрел на сына и взял у него сигару. Он знал, о чем думает его сын. Он дал Фу Гуанвэю высокую должность в своей компании без каких-либо обязанностей. Это считалось его пособием.
 
 В то же время это была форма обучения для его сына. Он хотел посмотреть, будет ли его сын вмешиваться в работу компании или воровать ее деньги. К счастью, его Фу Гуанвэй не сделал ничего подобного. Однако он также был очень разочарован им.
 
 Его сын получил должность заместителя генерального директора. Но он ни разу не высказал ни одного конструктивного предложения. Чему, черт возьми, его учили в школе? И теперь он все еще хочет получить эти инвестиции? Фу Ронгбинг намерен позже проверить своего сына. Если он пройдет тест, то он запишет эти инвестиции на свое имя. Но если он ничего не знает и все еще хочет получить акции, тогда он "разбудит" его.
 
 Старший брат Фу Ронгбинг сказал, что Фэн Юй оказался более влиятельным, чем они себе представляли. Если они смогут поддерживать хорошие отношения с Фэн Юем, то семья Фу сможет выйти на китайский рынок. Фэн Юй также сможет помочь им во многих других отношениях.
 
 Бизнес Фу Ронгбинга достиг узкого места. В Гонконге больше не было мест для создания супермаркетов. Он расширил свой бизнес на Макао, Малайзию и т.д. Теперь Китай оставался единственным нетронутым местом в Азии.
 
 Хотя на китайский рынок выйдет не его супермаркет, он будет владеть частью его акций. Это было одно и то же. Самое главное, он мог позволить Фу Гуанвэю сблизиться с Фэн Юем. Если Гуанвэй сможет наладить хорошие отношения с Фэн Юем, как Фу Гуанчжэн, то Фэн Юй позволит ему инвестировать в свои новые предприятия. Фу Ронгбингу не нужно будет беспокоиться о будущем своего сына.
 
 "Гуанвэй, ты тоже слышал, что сказал Гуанчжэн. Что ты думаешь?"
 
 Глаза Фу Гуанвэя загорелись. Неужели отец проверял его? Если он даст хороший ответ, он будет заниматься этими инвестициями?
 
 Фу Гуанвэй собрался с мыслями и сказал: "Папа, я думаю, это хорошая возможность. Наш бизнес в супермаркете достиг узкого места. Хотя прибыль все еще хорошая, у нас больше нет возможностей для роста. Мы уже открыли супермаркеты во всех хороших местах в Гонконге и Макао. Мы также вышли на рынки Малайзии и Тайваня. Но, честно говоря, за исключением рекламных периодов, наша прибыль была средней. Доходность от инвестиций была слишком низкой".
 
 Глаза Фу Ронгбинга расширились. Этот его сын оказался совсем не таким, как он себе представлял. Он не растратил свою жизнь впустую. Он по-прежнему много знает о компании.
 
 Глядя на выражение лица своего отца, Фу Гуанвэй был вне себя от радости. Некоторое время назад Фэн Юй посоветовал ему узнать больше о бизнесе своей семьи и похвастаться перед отцом. Отец будет доволен им и даст ему больше поблажек. Именно поэтому он приложил некоторые усилия, чтобы узнать о компании, и сегодня он наконец-то мог использовать полученные знания!
 
 То, что сказал Фу Гуанвэй, было точными словами заместителя управляющего компании. Он ничего не знает. Но он может повторить все. Брат Гуанчжэн был прав. Дружба с Фэн Юем принесет тебе удачу!
 
 "Поэтому у нашей компании есть только два пути развития. Во-первых, мы можем захватить супермаркеты наших конкурентов в Гонконге, Макао и т.д. Но они могут не продавать свои супермаркеты в этих лучших местах, если мы не предложим заоблачную цену. Паршивые места также не будут полезны для нас, и мы можем даже не выйти в безубыток, если захватим их. Месторасположение оказывает значительное влияние на супермаркеты".
 
 "Второй способ - продолжать выходить на новые рынки, например, в регионы, где индустрия супермаркетов не так развита. Но я также выяснил, что мы рассматривали только провинцию Гуандун, и даже в провинции Гуандун мы рассматриваем только 2 города. В этих двух городах уже есть супермаркеты, и у супермаркетов есть свои постоянные клиенты. Если бы мы вошли в эти города, мы бы столкнулись с большим сопротивлением. Самое главное, наша бизнес-модель может не сработать в Китае. В конце концов, у нас разные культуры и привычки. Нам будет трудно добиться успеха. Конечно, с нашей бизнес-моделью нам будет нелегко потерпеть неудачу. Я думаю, что это будет похоже на наши супермаркеты в Малайзии. Мы не будем терпеть убытки, но и большой прибыли у нас тоже не будет. Нам потребуется много времени, чтобы вернуть наши инвестиции".
 
 "Но теперь все по-другому. Мы будем сотрудничать с другими, а Фу Гуанчжэн будет председателем. Он будет руководить компанией. Хотя семья Ли будет участвовать в этом предприятии, масштаб их бизнеса супермаркетов не идет ни в какое сравнение с нашим. Их супермаркеты совсем небольшие и больше похожи на розничные магазины. У нас же все супермаркеты большие. Поэтому новые супермаркеты в этом предприятии будут использовать наших людей. Самое главное, у нас больше поставщиков, чем у семьи Ли. Супермаркет Тай Хуа, скорее всего, будет использовать наших поставщиков, и хотя мы, возможно, не заработаем на этом, мы можем попросить скидки, когда они будут поставлять свои товары в наши супермаркеты. Это снизит наши затраты и повысит нашу конкурентоспособность и прибыль!"
 
 "Есть еще один момент. Китай сейчас примерно такой же, как старый Гонконг несколько десятилетий назад. Какова была наша прибыль тогда, когда мы только начали заниматься супермаркетами? Кроме того, в одном я согласен с братом Гуанчжэном. Через 5 лет после того, как мы вложим деньги в предприятие Tai Hua Supermarket Enterprise, мы получим более чем 10-кратную прибыль от наших инвестиций!"
 
 Фу Гуанчжэн был потрясен до глубины души. Он посмотрел на Фу Гуанвэя. С каких это пор он стал разбираться в делах семьи? Посмотрев на выражение лица дяди, он понял, что тот удовлетворен ответом сына.
 
 Неужели Фу Гуанвэй изменился к лучшему?
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      Фу Гуанвэй дал глубокий анализ отрасли. Он вспомнил, что сказал ему заместитель управляющего, и добавил несколько собственных мыслей. Лицо Фу Ронгбинга сияло от счастья. Его сын наконец-то повзрослел!
 
 "Это все твои собственные идеи?"
 
 "Конечно, папа, ты действительно думаешь, что меня не волнуют дела нашей семьи?" Фу Гуанвэй спросил с невинным выражением лица.
 
 Фу Ронгбинг посмотрел на Фу Гуанчжэна и заметил, что у Фу Гуанчжэна тоже было шокированное выражение лица. Неужели Фу Гуанчжэн был тем, кто думал, что он скажет все это?
 
 "Гуанвэй, я рад, что у тебя такая дальновидность. Но в некоторых вопросах ты еще слишком неопытен. Но в нескольких моментах ты прав. Один из них касается того, что Гуанчжэн будет председателем. Это очень важно. 30 миллионов долларов? Я буду инвестировать в это предприятие. Гуанвэй, есть ли у тебя уверенность в том, что ты можешь выразить свое мнение в совете директоров?". Фу Ронгбинг был очень рад видеть, как растет его сын.
 
 Фу Гуанвэй был воодушевлен. Он понял, что имел в виду его отец.
 
 "Не волнуйся. Я не ребенок. Кроме того, рядом брат Гуанчжэн. Обучение менеджеров супермаркетов наверняка будет передано нам. Возможно, мы даже сможем прислать наших менеджеров супермаркетов. У нас будет полный контроль над средним управленческим персоналом. Чего бояться?" Фу Гуанвэй выпятил грудь и сказал.
 
 "Гуанчжэн, мы пошлем туда наших менеджеров?"
 
 "Мы уже обсуждали это. Для одного супермаркета потребуется не менее 10 человек управленческого персонала, менеджеров, управляющих, управляющих этажами, супервайзеров и т.д. Мы планируем открыть не менее 20 супермаркетов. Мы можем нанять местных жителей на младшие должности, но менеджеры супермаркетов должны иметь соответствующий опыт. Сначала я хотел взять всех менеджеров из наших супермаркетов ParknShop. Но Ли Цзекай обратил внимание на одну вещь. Наши менеджеры не знают, кто говорит на мандаринском языке. Им будет трудно управлять персоналом!"
 
 "Сотрудники семьи Ли могут говорить на мандаринском? Они тоже такие же!" недовольно сказал Фу Жунцзин.
 
 "Ватсоны семьи Ли приехали в Китай несколько лет назад. У них есть сотрудники, которые знакомы с китайским рынком и хорошо говорят на китайском языке". объяснил Фу Гуанчжэн.
 
 "Насколько велики их магазины? Могут ли их менеджеры управлять большим супермаркетом?" презрительно сказала Фу Жунбин. Действительно ли так важно знать китайский язык? Важнее всего было умение управлять!
 
 "Мы пришли к выводу, что каждый из нас выберет по 10 менеджеров супермаркетов для обучения в своих супермаркетах. Сотрудники "Семьи Ли" научат наших людей говорить на мандаринском языке и общаться с китайцами. В свою очередь, мы научим их, как управлять большим супермаркетом. Помощники управляющего магазином и менеджеры этажей будут наняты из местных жителей, поскольку во многих местах в Китае до сих пор говорят на местных диалектах".
 
 Фу Гуанчжэн также чувствовал себя очень беспомощным из-за этой проблемы. Хотя семья Фу имела большой опыт в управлении крупными супермаркетами, семья Ли вышла на китайский рынок раньше. Бизнес семьи Ли в Китае был только пробным и имел магазины только в Пекине и Шанхае. А у семьи Фу пока нет ни одного магазина в Китае.
 
 Фу Гуанчжэн посмеялся над вопросом о том, как говорить на мандаринском языке. Вы можете попробовать говорить на мандаринском в Шаньдуне. Это ничем не отличается от кантонского языка! Но Фэн Юй сказал, что говорить на мандаринском очень важно, и ему пришлось уступить.
 
 Фу Гуанчжэну пришлось уступить часть своих полномочий, и он был этим недоволен. К счастью, после того, как их супермаркеты начнут работать, этим менеджерам придется конкурировать за должности. Он был уверен, что менеджеры из семьи Фу победят!
 
 "Если менеджеры семьи Ли не справляются со своими обязанностями, немедленно увольняйте их. Это всего лишь 20 менеджеров магазинов. Любые менеджеры этажей из наших супермаркетов могут легко взять на себя эти роли. Я пошлю Бай Имина помочь вам. Он из Гуандуна и должен быть готов вернуться в Китай, чтобы работать там. Он также способен и заслуживает доверия. Вы посмотрите, кто еще подходит, и я переведу их к вам на помощь".
 
 Бай Имин был заместителем генерального директора супермаркета Wellcome. Его зарплата была довольно высокой, но у него нет акций компании. Он вернется в Китай на работу, и с его зарплатой ничего не изменится. Он даже получит возможность владеть акциями компании. Кроме того, он уже получил 1 миллион долларов США от 1% акций. Семья Фу предоставила эту возможность Бай Имину, и Бай Имин, несомненно, поклялся в своей верности семье Фу.
 
 "Спасибо, дядя. С помощью заместителя управляющего Бая мне будет легче управлять компанией". Фу Гуанчжэн был рад. Его третий дядя послал кого-то способного помочь ему. Это облегчит его работу.
 
 Фу Гуанчжэн ушел, закончив обсуждать детали. Фу Жунбин подозвал Фу Гуанвэя и прочитал ему лекцию. Он хотел, чтобы Фу Гуанвэй наблюдал за тем, как работают остальные, и учился у них. Если у него возникнут проблемы, он должен обсудить их с Фу Гуанчжэном и Бай Имин. Он также может позвонить домой и спросить совета.
 
 Фу Гуанвэй согласился. Он знал свои возможности, и у него ничего не получится, если он действительно будет управлять бизнесом. Он восхищался тем, что Фэн Юй бросает всю работу на других и занимается тем, что ему нравится.
 
 "Гуанвэй, как ладят твоя сестра и Фэн Юй? Ты спрашивал у сестры?" спросил Фу Ронгбинг.
 
 "Я не спрашивал ее. Я спрошу у Фэн Юя завтра, когда увижу его. Но они оба скрывают от нас это дело, и они не признаются, даже если я спрошу их". ответил Фу Гуанвэй.
 
 "Она твоя сестра, и ты должен проявлять к ней больше заботы. Они оба не хотят признавать, что это неважно. Ты должен помочь свести их вместе. Если Фэн Юй станет твоим зятем, то в будущем ты можешь стать даже более успешным, чем Гуанчжэн!"
 
 Фу Гуанвэй внезапно понял это. Именно так. Если Фэн Юй станет моим шурином, то его сестра может помочь ему попросить Фэн Юя позволить ему присоединиться к будущим инвестициям.
 
 "Папа, будь уверен. Я сделаю все, чтобы Фэн Юй влюбился в сестру!" сказал Фу Гуанвэй.
 
 ......
 
 На следующее утро после завтрака Фэн Юю позвонил Фу Гуанчжэн. Фу Гуанчжэн попросил его прийти в Гонконгскую торговую компанию Гуанхуэй для окончательного обсуждения деталей их предприятия.
 
 Когда Фэн Юй приехал, все уже были в сборе. Фэн Юй увидел, что Фу Ронгбинга нет, но Фу Гуанвэй был единственным, кто пришел. Ли Цзекай сидел с другим человеком, похожим на него. Должно быть, это Ли Цзэцзю. Было еще несколько человек, которых Фэн Юй раньше не встречал. Они должны быть высшим управленческим персоналом обеих семей.
 
 "Брат Фэн, позволь мне представить. Это Ли Цзэчжу, старший сын семьи Ли. А это помощник дяди Ли, господин Су. У господина Су также есть акции в компании дяди Ли. Это заместитель генерального директора Watsons Hong Kong Линь Цзян. Это заместитель генерального директора Watsons China Хуан Ишань. Это помощник моего третьего дяди, Хун Гофа. Этот господин - Бай Имин. Он заместитель генерального директора Wellcome Superman. Он из Гуандуна. Этот человек - менеджер по зарубежным операциям Wellcome Supermarket, Ян Мингюэн......". Фу Гуанчжэн представил всех Фэн Юю.
 
 Первым заговорил Ли Цзэчжу: "Я давно слышал имя брата Фэна. Сегодня я наконец-то могу встретиться с тобой. Мой отец не может быть здесь из-за своей работы. Поэтому он послал господина Су и меня представлять его интересы. Мой отец - тот, кто инвестирует в это предприятие".
 
 Ли Цзэчжу не будет инвестировать? Это значит, что супермен Ли намерен в будущем оставить акции супермаркета Ли Цзекаю? Но это было неважно. Супермен Ли инвестировал в это предприятие, и это был хороший знак!
 
 Фу Гуанвэй с гордостью сказал: "Мой отец передал эти инвестиции мне. Средства уже на моем счету".
 
 "Поздравляю, Гуанвэй. Наконец-то ты стал независимым". Фэн Юй рассмеялся. Если твой отец действительно думает, что ты можешь добиться успеха, он не стал бы посылать сюда своего помощника Хун Гофа. Он явно держал тебя в узде!
 
 Эти 4 человека должны быть высшим управленческим персоналом супермаркета, выбранным обеими семьями. Именно они получат эти акции и будут отвечать за ключевые роли.
 
 5% акций будут распределены поровну между 5 людьми. Обе семьи назначат по 2 человека, а Фэн Юй также должен будет выбрать одного человека. Этим человеком был заместитель генерального директора компании Tai Hua Agriculture Products Company. Его звали Хуан Чжигао. Он был тем, кого Фэн Юй опекал и наблюдал за Чжан Мином. Теперь Фэн Юй больше не нужно следить за Чжан Мином, так как он доказал свои способности и характер.
 
 У Хуан Чжигао нет 1 миллиона долларов США, чтобы купить акции. Фэн Юй лично одолжил ему деньги, и в будущем он сможет постепенно возвращать их Фэн Юю. Это сделало Хуан Жигао более преданным Фэн Юю!
 
 Примечания переводчика:
 
 Watsons
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Watsons
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2066689

    
  





  Экстраординарный гений Глава 540


  

    
      Когда все думали, что контракты скоро будут подписаны, помощник Супермена Ли, господин Су, вдруг спросил.
 
 "Господин Фэн, вы все хотите открыть столько больших супермаркетов сразу. Могу ли я спросить о рыночном позиционировании ваших супермаркетов?"
 
 "Позиционирование на рынке? Мы хотим создать основную концепцию универсального магазина! Мы не управляем обычным супермаркетом. Мы строим гипермаркеты! Мы будем удовлетворять потребителей с точки зрения цен, ассортимента, качества, убедительности, обслуживания клиентов и многого другого. Мы хотим удовлетворить потребности наших клиентов. Супермаркеты Тай Хуа станут лучшими гипермаркетами в любом городе и станут достопримечательностью города!".
 
 Фэн Юй копировал модель Carrefour из своей прошлой жизни. Carrefour был первым, кто открыл гипермаркеты, а также европейской и мировой сетью супермаркетов номер 2. После того как Carrefour вышла на китайский рынок, она поднялась на первое место в китайской индустрии супермаркетов. Их модель была очень успешной!
 
 Господин Су нахмурился. Городская достопримечательность? Их цель была слишком высока. Супермаркету нелегко стать городской достопримечательностью.
 
 Тем не менее, господин Су чувствовал, что Фэн Юй хотел как лучше. Достичь этой цели будет нелегко. Потребуется много энергии, чтобы позаботиться о ценах, ассортименте, качестве, удобстве и обслуживании клиентов. Была ли цель поставлена слишком высоко?
 
 "Вы хотите иметь товары хорошего качества по низким ценам и при этом иметь широкий ассортимент? Тогда откуда вы получаете прибыль?" прямо спросил господин Су.
 
 Цены на товары хорошего качества не были низкими. Чтобы иметь широкий ассортимент товаров, это означает, что некоторые из наименее популярных товаров останутся на полках и могут даже просрочиться. Возникнут большие потери, и их стоимость возрастет. Откуда они возьмут прибыль?
 
 Фэн Юй улыбнулся господину Су и посмотрел на остальных. Похоже, всем было интересно узнать ответ. Эти люди обсуждали это еще до его прихода.
 
 "Что? Разве вы все не знаете ответ на этот простой вопрос? Если мы собираемся арендовать местоположение наших супермаркетов, сколько это будет стоить? Мы установили бюджет в 100 миллионов юаней для супермаркета, потому что в него входит земельный участок! Наш супермаркет будет ядром, и мы откроем гипермаркет. Оставшиеся пустые площади можно будет сдавать в аренду. Учитывая, что наш гипермаркет привлечет покупателей, как вы думаете, арендная плата будет низкой?".
 
 "Кроме того, мы открываем более 20 супермаркетов одновременно. Мы являемся огромной торговой площадкой для производителей. Почему нельзя взимать плату за слотинг?".
 
 "Подождите." Господин Су прервал Фэн Юя. "Я понимаю, что касается арендной платы, но что такое плата за слотинг?"
 
 "Проще говоря, это плата за вход в наши магазины! Продукты, продаваемые в наших супермаркетах, будут классифицироваться в зависимости от влияния бренда продукта. Чем больше влияние бренда, тем ниже плата. Чем меньше влияние бренда, тем выше плата. Это потому, что они используют наши супермаркеты для демонстрации своей продукции!".
 
 У господина Су, как и у остальных, отпали челюсти. Фэн Юй был слишком смел, чтобы предложить такое! Взимать плату за вход? Такое могут делать только известные торговые центры. Их супермаркет был еще новым и не был известен. Кроме того, это был всего лишь супермаркет. Почему поставщики должны платить за то, чтобы выставлять свои товары у них?
 
 "Вы все мне не верите? А что если о наших гипермаркетах напишут в национальных СМИ Китая? Если наши гипермаркеты посетят первые лица Китая? Как вы думаете, поставщики будут возражать против того, чтобы мы взимали с них плату?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 Фу Гуанчжэна и Ли Цзэкая внезапно осенило. Они вспомнили, что Фэн Юй сказал, что может позволить их супермаркетам попасть на CCTV. CCTV был национальным телеканалом Китая и имел значительное влияние на китайцев. Если это сработает, то плата за показ будет немаленькой. Арендная плата также будет повышена.
 
 "Если это так, то плата за слоты должна приносить нам высокий доход. Есть ли что-нибудь еще?" продолжал спрашивать господин Су.
 
 Конечно. Например, мы можем использовать модель форсированных рекламных акций. В наших супермаркетах каждый день будут проводиться рекламные акции, чтобы увеличить поток покупателей. Поставщики будут по очереди предлагать свою продукцию, и они должны будут оплачивать маркетинговые услуги. Во время промоакций мы будем размещать товары со скидками на видном месте. Это также полезно для компании, чтобы повысить узнаваемость бренда".
 
 "Форсировать промоакции? Это значит, что поставщикам придется терпеть убытки, чтобы помочь нашим супермаркетам увеличить поток покупателей и прибыль? Вы уверены, что они согласятся на это?" нахмурившись, спросил господин Су.
 
 "Они обязательно согласятся. Я могу это гарантировать. Не забывайте, что мы станем ведущей сетью супермаркетов в Китае. У нас будет самый высокий поток покупателей и объем продаж. Кроме того, поставщики будут по очереди предлагать скидки на свою продукцию. Я не прошу их проводить акции каждый день. Когда наступит очередь другого поставщика, вы тоже получите выгоду. Это похоже на коллективные усилия по рекламе. Кто не согласится, тому не будет позволено продавать свою продукцию в наших супермаркетах!" Фэн Юй сказал высокомерным тоном.
 
 "Что-нибудь еще?" Господин Су считал, что это возможно, но все еще будет зависеть от реальной ситуации.
 
 "Конечно. Это также похоже на коллективную рекламу. Например, во время фестивалей и выходных мы будем раздавать листовки. Тот, кто хочет, чтобы его продукция была представлена на листовках, должен будет заплатить за рекламу, а также людям, распространяющим листовки. Мы также можем взимать плату за размещение рекламы. Мы выделим поставщикам место вдоль прохода или пустое место для демонстрации своих товаров. Эти места привлекут наибольшее внимание и увеличат продажи. Поставщики не могут использовать эти места бесплатно. Если им нужны эти места, они должны за них заплатить!".
 
 В прошлой жизни Фэн Юя в супермаркетах работали упаковщики "уровня Бога", чья ежедневная зарплата превышала тысячи и даже десятки тысяч юаней. Это было связано с тем, что то, как они упаковывали продукты, привлекало внимание покупателей и повышало узнаваемость бренда.
 
 "Наконец, наши отделы свежих продуктов должны следить за тем, чтобы наши продукты были самыми свежими. Мы можем получать эти продукты напрямую от фермеров и даже создать базу поставок. Не будет никаких посредников, и если наши запасы на исходе, мы сможем пополнить их в любое время. Мы хотим, чтобы наши покупатели привыкли каждый день приходить в наши супермаркеты за продуктами. После покупки овощей, мяса и т.д. они могут купить другие товары, такие как соль, растительное масло и т.д. Когда они будут покупать эти товары, они увидят рядом молоко, ветчину, лапшу быстрого приготовления и т.д. Таким образом, даже если покупатель пришел купить 2 огурца, в итоге он купит много других товаров".
 
 "У меня есть доступ ко многим поставщикам самых разных товаров в Китае. Мне не нужно говорить, насколько дешевле я могу получить эти товары, и все вы будете поставлять импортную продукцию, что привлечет больше клиентов. Господин Су, у вас есть еще вопросы?".
 
 "У меня больше нет вопросов. Господин Фэн действительно похож на то, что сказал мой босс. Хотя может показаться, что это идея из ниоткуда, вы уже все спланировали".
 
 Господин Су закончил говорить и повернулся к Ли Цзэчжу. Ли Цзэчжу кивнул. Это говорило о том, что семья Ли будет участвовать в этом предприятии!
 
 Примечания переводчика: Из этой главы я узнал много нового о супермаркетах. Я не знал, что кроме продажи продуктов, у супермаркетов есть и другие источники дохода.
 
 Carrefour
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Carrefour
 
 Плата за слотинг
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Slotting_fee
 
 Примеры креативной выкладки продуктов
 
 https://www.ranker.com/list/creative-store-displays/ashley-reign
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2066690
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      Семья Ли подтвердила свои инвестиции, и Фу Жунбин тоже. Фу Ронгбинг был очень заинтересован в этом предприятии и прислал своего помощника. Теперь, когда семья Ли подтвердила, Хун Гофа также кивнул Фу Гуанвэю.
 
 Вопрос с инвесторами был решен. Теперь всем сторонам нужно было подтвердить сумму, которую они будут вкладывать. Кроме того, что акции Супермена Ли и Ли Цзэкая претерпели некоторые изменения, у остальных сторон изменений не было. Общая сумма инвестиций семьи Ли не изменилась, но Ли Цзекай будет владеть большим количеством акций, а Супермен Ли получит меньший процент. Это было в рамках их собственной семьи, и другие стороны не возражали против этого.
 
 Оставшиеся 5% акций были предложены 5 помощникам генерального директора. Среди помощников Хуан Чжигао не присутствовал, и его представлял Фэн Юй. Каждому из помощников было предложено по 1% акций за 1 миллион долларов США, и они станут одними из акционеров.
 
 Собрание акционеров и совет директоров были разными. На собраниях акционеров не учитывалось количество голосов. Для принятия решений использовался процент акций. Чьи предложения получали поддержку более 50% акций, те и утверждались.
 
 Акционеры назначили Фэн Юя исполнительным директором, в его обязанности входило наблюдение за финансами компании и другим высшим руководством. Он также будет иметь право создавать аудиторскую группу для проверки различных отделов. Он будет подчиняться только совету директоров.
 
 Фэн Юй и другие 4 ключевых акционера сформируют совет директоров компании Tai Hua Supermarket Enterprise. Фэн Юй будет независимым директором, и он выйдет из состава совета директоров после того, как компания будет включена в листинг. Это было связано с тем, что, будучи исполнительным директором, он не должен занимать никаких должностей в компании.
 
 Все проголосовали за назначение Фу Гуанчжэна председателем совета директоров, а Фу Гуанчжэн назначил Ли Цзэкая генеральным директором компании. 5 мелких акционеров также были назначены заместителями генерального директора и возглавили различные отделы. Среди них Хуан Чжигао возглавил финансовый отдел.
 
 Это были лишь некоторые положения, которые они занимали после официального создания компании. Заместители генерального директора завидовали Фэн Юю за его позицию независимого директора в совете директоров. Совет директоров был ядром управления компанией и обладал наибольшими полномочиями.
 
 Разобравшись со всеми этими вопросами, Фу Гуанчжэн попросил своего юриста подготовить проекты контрактов.
 
 На следующий день Фу Гуанчжэн вылетел в Пекин. Он зарегистрировал предприятие "Супермаркет Тай Хуа" в Пекине и стал законным представителем компании. Фэн Юй был тем, кто хотел, чтобы компания была зарегистрирована в Китае. Он хотел, чтобы компания была зарегистрирована в городе Бин, но остальные его партнеры возражали.
 
 Через неделю все они получили документы, в которых были указаны их доли. Компания была официально создана. Но сейчас все акционеры передали в компанию только 10% своих инвестиций. В конце концов, местоположение супермаркетов еще не было определено, и компании не было смысла держать столько средств. Когда строительство будет завершено, акционеры переведут деньги.
 
 Компания также сформировала команду для поиска подходящих мест для своих супермаркетов в разных городах. Фу Гуанчжэн по-прежнему оставался тем, кто будет иметь последнее слово в выборе места.
 
 В то же время семья Ли отправила некоторых сотрудников своего супермаркета в компанию семьи Фу для обучения. Но во время обучения возникли проблемы. Фу Жунбин отказывается раскрыть семье Ли свои основные секреты управления бизнесом.
 
 И семья Ли, и семья Фу занимались розничной торговлей. Семья Фу никогда не позволит конкурентам узнать свои секреты. Хотя обе семьи теперь были партнерами, у обеих семей были свои сильные стороны. Если одна сторона узнает секреты другой стороны, то последняя вскоре выйдет из игры!
 
 Сначала сотрудники семьи Ли думали, что они смогут пройти обучение в супермаркетах Wellcome, и их назначат помощниками управляющих магазинов, чтобы они научились управлять большим супермаркетом.
 
 Но семья Фу устроила их на обычные должности, такие как кассиры и упаковщики. Это было не то, чего ожидала семья Ли.
 
 Чему могут научиться сотрудники на таких должностях? Сотрудники семьи Ли чуть не уволились на месте! Они знали свои возможности. Они могли быстро получить должность управляющего этажом в больших супермаркетах. Нужно ли им было учиться на кассира или упаковщика? А чему тут учиться?
 
 Семья Фу также отправила своих сотрудников в супермаркет Ли для обучения. Они также хотели изучить стиль управления семьи Ли и понять, смогут ли они узнать их секреты. В то же время, они хотели выучить мандаринский язык и другие вещи.
 
 Но семья Фу плохо обращалась с работниками семьи Ли, и работники семьи Ли отказывались их чему-либо учить.
 
 Фу Гуанчжэн был занят в Китае, и он позвал Фэн Юя, чтобы тот помог разрешить этот спор. Неважно, кто будет решать этот вопрос - Ли Цзэчжу или Фу Гуанвэй, - все равно будут предвзятые мнения. Фэн Юй был самым подходящим человеком.
 
 Фэн Юй тоже почувствовал раздражение, когда услышал об этой проблеме. Почему все не могут счастливо работать вместе? Когда предприятие "Супермаркет Тай Хуа" заработает деньги, каждый получит свою долю. Нужно ли враждовать друг с другом?
 
 Но не все думали так же, как Фэн Юй, и были готовы уступить власть другим. Все они привыкли быть у власти и извлекать из нее максимум выгоды.
 
 Особенно это касалось управляющих магазинов. Как только откроется больше супермаркетов, они будут разделены на зоны. Все управляющие магазинами будут бороться между собой за должность управляющего зоной.
 
 Чем выше их позиции, тем выше зарплата. Никто из них не хотел от этого отказываться. Занимая более высокую должность, они могли бы командовать большим количеством людей. Если они могли приказывать другим, почему они должны выбирать, чтобы ими командовал кто-то другой?
 
 В будущем, когда компания выйдет на биржу, она обязательно наградит их акциями. Чем выше были их должности, тем больше акций они получат. Если им повезет, они даже смогут стать одним из директоров!
 
 Фэн Юй вызвал Фу Гуанвэя и Ли Цзэкая для обсуждения. Он хотел, чтобы они сдержали своих сотрудников. Они еще даже не открыли свой первый супермаркет, а уже начались междоусобицы!
 
 Как может процветать эта компания, если внутри нет единства? Сейчас у сотрудников есть свои позиции, и они уже воюют между собой. Когда откроются новые супермаркеты, драки усугубятся, когда они будут конкурировать за должности управляющих магазинами.
 
 "Брат Кай, Вэй Цзай, когда я просил всех вместе участвовать в этом предприятии, я хотел собрать силы всех сторон и ресурсы. Но теперь, кажется, что прежде чем мы смогли объединить наши силы, началась междоусобица. Хотя это не было зафиксировано в документах, мы договорились, что семья Ли направит своих сотрудников в Wellcome для обучения и в то же время передаст некоторый опыт работы в Китае сотрудникам семьи Фу. Как все так получилось?" Фэн Юй посмотрел на них обоих и сердитым тоном сказал.
 
 "Вэй Цзай, разве ты не должен дать мне объяснение? Ваша семья назначила наших сотрудников на эти младшие должности, а они даже не являются руководящими". Ли Цзэкай первым показал свое недовольство.
 
 Ли Цзэкай и Фу Гуанвэй не были друзьями, и он презирал его за то, что тот был бесполезным представителем второго поколения, который не знает ничего, кроме как играть. Если бы Фу Гуанвэй не был единственным сыном Фу Ронгбинга, у него не было бы такой хорошей жизни.
 
 "Молодой господин Ли, у нас была договоренность, что мы проведем обучение. Кроме того, все управляющие магазинов в супермаркете моей семьи должны знать все должности в магазине. Это поможет им лучше управлять магазином. Мы договорились, что они будут чередовать свои должности и через неделю переходить на другую роль. Есть ли с этим проблемы? Я все еще хочу спросить вас об отношении вашего персонала. Все они были такими высокомерными!" Фу Гуанвэй был молод и импульсивен. Он не был готов отступить в этом вопросе.
 
 Другие могут бояться вас и вашей семьи Ли. Но я не боюсь. Если вы хотите сравнить богатство нашей семьи, мы победим!
 
 У Фэн Юя сильно болела голова. Он пригласил их обоих сюда, чтобы решить эту проблему. Как получилось, что они оба начали драться?
 
 Примечания переводчика:
 
 Wellcome (Не уверен, что в Гонконге действительно была семья Фу, но название супермаркета, которое использовал автор, очень похоже на Wellcome).
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Wellcome
 
 ParknShop (семья Ли)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/ParknShop
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2067412
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      Ли Цзекай и Фу Гуанвэй начали спорить, и оба считали, что их подчиненные не ошиблись. Вина лежит на другой стороне, и другая сторона должна уступить!
 
 В этот момент они оба не слушали друг друга и твердо верили своим посохам. И Ли Цзэкай, и Фу Гуанвэй были воспитаны на серебряной ложке и были твердолобыми. Слова "уступить" не было в их словарях.
 
 Когда спор становился все более яростным, Фэн Юй вдруг сильно стукнул по столу.
 
 Бах!
 
 Ли Цзекай и Фу Гуанвэй были ошеломлены. Оба повернулись и посмотрели на Фэн Юя.
 
 "Хватит спорить! Что тут спорить? Разве мы организовали эту компанию для того, чтобы вы оба спорили? Один из вас - второй мастер семьи Ли, а другой - из семьи Фу. Если слова выйдут наружу, ваши семьи станут посмешищем!" прорычал Фэн Юй.
 
 Оба замолчали и отвернулись друг от друга.
 
 Фэн Юй вздохнул и продолжил: "О чем мы договорились изначально? Семья Ли отберет своих сотрудников из Watsons и их супермаркетов и отправит их в супермаркеты Wellcome, чтобы они научились управлять большими супермаркетами. В то же время они должны поделиться своим опытом работы в Китае с менеджерами семьи Фу. Они также должны научить их базовому мандаринскому языку. Я прав? Теперь давайте разберемся во всем потихоньку и посмотрим, какая часть этого соглашения была неправильной. Вэй Цзай, начинай первым".
 
 Фу Гуанвэй взглянул на Ли Цзэкая и обратился к Фэн Юю: "Открытие наших супермаркетов запланировано на середину следующего года. За вычетом подготовительных работ, у нас есть еще несколько месяцев, чтобы обучить этих людей. Нескольких месяцев более чем достаточно, чтобы дать этим людям возможность испытать все позиции в наших супермаркетах. Все менеджеры наших супермаркетов Wellcome были обучены таким образом. Что плохого в том, чтобы обучить сотрудников семьи Ли таким же образом? Они должны испытать себя на всех должностях и пройти свой путь наверх".
 
 Фу Гуанвэй говорил, что сотрудники семьи Ли слишком избалованы. Вина не лежит на их организации. Сотрудники семьи Ли не знают, как управлять супермаркетами, и все же они не хотели учиться.
 
 "Наши люди - опытные сотрудники. Один из них до сих пор является заместителем директора торгового центра в Китае. Вы заставляете такого человека, как он, быть продавцом? Это оскорбление для него!" возразил Ли Цзекай.
 
 Ли Секай никогда не слышал, что для того, чтобы стать управляющим магазином, нужно сначала пройти обучение на продавца. В обязанности управляющего магазина входило управление супермаркетом, а не управление только продавцами. Семья Фу явно обманывала их! Если бы посторонние узнали, что управляющие семьи Ли работали продавцами в супермаркетах семьи Фу, они бы потеряли лицо.
 
 Неужели семья Фу намекала на то, что заместитель директора семьи Ли может быть только продавцом в их супермаркете? Хотя семья Фу была могущественной, все зависело от того, с кем они сталкивались. Семья Ли была не из тех, с кем можно шутить. Кроме того, перед ними был Фу Жунбин, а не Фу Жунци. Фу Ронгбинг все еще не имел достаточной квалификации, чтобы сразиться с семьей Ли!
 
 "Ты думаешь, что управлять торговым центром и супермаркетом - это одно и то же? Когда я пришел в супермаркет Wellcome, я тоже начинал с должности кассира. Почему они не могут делать то же самое?" Фу Гуанчжэн указал на себя и сказал.
 
 Фэн Юй удивленно посмотрел на Фу Гуанвэя. Этот идиот раньше работал кассиром?
 
 Фу Гуанвэй ничего не раскрыл. Он уволился через полчаса работы кассиром. Кассир должен все время стоять на небольшом пространстве. Это было утомительно, и ему было неловко. Он боялся, что встретит кого-то, кто его знает.
 
 Ли Цзэкай тоже был удивлен словами Фу Гуанвэя. Неужели семья Фу действительно так управляет своими сотрудниками? Но это методы обучения вашей семьи. То же самое нельзя применить к сотрудникам семьи Ли. Он быстро придумал оправдание.
 
 "У вас не должно быть никакого опыта работы, когда вас назначают кассиром, верно? Наши сотрудники имеют многолетний опыт управления. Они только не знакомы с управлением большим супермаркетом. Как вы можете так сравнивать? Я буду честен с вами. Ваши навыки управления даже не могут сравниться ни с одним из них!" сказал Ли Цзэкай.
 
 Фу Гуанвэй взорвался, и Фэн Юй тут же оттащил его назад. Черт, этот болван собирался ударить Ли Цзекая. Если бы они оба подрались, это стало бы заголовком гонконгских СМИ.
 
 Фэн Юй был тем, кто попросил обоих выйти. Если бы они подрались у него на глазах, он не смог бы противостоять обеим семьям. Он не сможет заставить обе семьи работать с ним против западных финансовых спекулянтов в будущем.
 
 "Ладно. Прекратите драться и слушайте меня! Эти люди из семьи Ли действительно имеют большой опыт управления, но торговые центры и небольшие супермаркеты отличаются от больших супермаркетов. Именно по этой причине их отправили в супермаркеты Wellcome для обучения. Но Вай Цзай, эти люди также считаются сотрудниками среднего звена. Они все квалифицированы для работы менеджером магазина. Они только не знакомы с работой большого супермаркета, и в будущем могут столкнуться с трудностями при управлении. Именно поэтому они находятся в супермаркете Wellcome для обучения. Но все они также могут поделиться своим опытом с вашими сотрудниками. Все они должны учиться друг у друга!".
 
 "Это включает в себя наши финансовые отчеты?" усмехнулся Фу Гуангзегн. Эти люди все еще хотели увидеть планы развития супермаркета Wellcome. Можно ли раскрывать эту конфиденциальную информацию посторонним?
 
 Фэн Юй посмотрел на Ли Цзэкая. Каково ваше объяснение? Ваши люди должны были учиться в народном супермаркете. Почему они просили их финансовые отчеты? Их там обучали или проводили аудит?
 
 "Они просто хотят узнать о финансовом управлении". Ли Цзекай попытался возразить.
 
 "Брат Кай, я не буду много говорить. Если менеджеры из семьи Фу придут в вашу компанию на обучение, вы позволите им посмотреть ваши финансовые отчеты?" спросил Фэн Юй.
 
 "Именно так. Вы все можете показать мне свои финансовые отчеты, а также планы вашей компании на будущее". Фу Гуанвэй вмешался.
 
 "Почему бы нам не позволить менеджерам семьи Фу поехать на предприятия вашей семьи в Китае для обучения? Они смогут на собственном опыте оценить разницу между Китаем и Гонконгом. Они также смогут выучить базовый мандаринский язык". предложил Фэн Юй.
 
 Неважно, насколько хорошо вы владеете теорией, она бесполезна, если вы не можете использовать ее в реальной жизни. Фу Гуанчжэн уже предлагал Фэн Юю, но Фэн Юй хотел, чтобы Фу Гуанвэй сам поговорил с Ли Цзекаем. Было неизвестно, сказал ли Фу Гуанвэй Ли Цзекаю, но получил отказ, или он даже не спрашивал.
 
 Но это предложение было самым простым способом решить спор.
 
 Фэн Юй увидел, что Фу Гуанвэй все еще хочет что-то сказать, остановил его и продолжил: "Больше никаких просьб посмотреть финансовые отчеты или планы развития других компаний. Ни одна из сторон не согласится на это. Наконец, я хочу напомнить вам обоим. Я могу позволить себе допустить провал предприятия "Супермаркет Тай Хуа", но не вы оба!".
 
 Фэн Юй использовал свои собственные деньги и не полагался на других. Но оба они были разными. Если они потерпят неудачу, то их статус перед отцом будет понижен, что существенно повлияет на их будущее.
 
 Ли Цзэкай и Фу Гуанвэй посмотрели друг на друга, Ли Цзэкай встал и сказал: "Я обсужу это с отцом и завтра сообщу вам всем ответы".
 
 Фу Гуанвэй ушел вслед за Ли Цзэкаем. Ему тоже нужно обсудить это с отцом. Если эти менеджеры собираются покинуть свой супермаркет раньше, им нужно все предусмотреть.
 
 Фэн Юй почувствовал облегчение, когда оба приняли к сведению его предупреждения. Настала очередь Фэн Юя расстраиваться. Когда Фу Гуанчжэн вернется? Этим должен заниматься председатель. Он был всего лишь исполнительным директором. В его обязанности не входило решать конфликты между директорами!
 
 Фэн Юй думал, что супермаркет будет легко устроен, если он будет работать с семьями Ли и Фу. Он не ожидал, что в результате такого сотрудничества возникнет столько конфликтов. Если бы он знал, что так случится, он бы сам организовал супермаркеты!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2067413
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      "Папа, вот что случилось. Можем ли мы организовать для сотрудников семьи Фу обучение в наших китайских торговых центрах?" Ли Цзайкай рассказал Супермену Ли о случившемся, надеясь получить поддержку отца.
 
 "Ты хочешь сказать, что люди, которых ты послал, хотели ознакомиться с финансовыми отчетами и планами развития семьи Фу?" спросил Супермен Ли.
 
 "Эммм... Я тоже не ожидал, что это произойдет". Ли Цзекай был пристыжен. Посох был передан ему, а он плохо им управлял.
 
 "Только из-за этого ты согласился, чтобы сотрудники семьи Фу приходили в наши торговые центры учиться?"
 
 "Папа, разве что-то не так? Мы проводим обучение сотрудников друг друга. Это справедливо для обеих сторон". спросил Ли Цзэкай. Он не мог понять, в чем дело.
 
 "Глупый! Разве ты не знаешь, какова настоящая цель этого предприятия "Супермаркет Тай Хуа"? Мы собираемся создать гипермаркеты с супермаркетами в качестве основного бизнеса! Семья Фу умеет управлять только супермаркетами, а люди, которых я тебе дал, - это менеджеры торговых центров. Когда в будущем мы будем выбирать региональных управляющих, у них будет большое преимущество. Сейчас вы позволяете людям из семьи Фу приходить в наши торговые центры, чтобы научиться управлять. В будущем мы все вернемся к исходной точке. Из-за тебя мы потеряли наше преимущество!" Супермен Ли сильно постучал по столу.
 
 Супермен Ли все еще возлагал большие надежды на младшего сына. Хотя Ли Цзекай не был таким зрелым, как его старший брат, он был творческим, и, что самое главное, он дружил с Фэн Юем.
 
 С конца 80-х годов многие гонконгские бизнесмены начали выводить свои инвестиции из Китая. Они считали, что после возвращения Гонконга в состав Китая произойдут изменения в политике и ситуация станет рискованной.
 
 Но Супермен Ли поступил наоборот. Он сосредоточился на Китае и начал скупать активы этих бизнесменов. Сюда входили земля, фабрики, недвижимость и многое другое. Среди активов больше всего было земли и недвижимости, а меньше всего - заводов.
 
 За последние 3-4 года семья Ли не купила ни одного земельного участка в Гонконге. Все земельные участки в Гонконге были куплены гонконгским бизнесменом г-ном Ли, Фу Жунци, Фу Жунцю и другими гонконгскими бизнесменами. Семья Ли сосредоточила все свои ресурсы в Китае, и земли, которой они владели в Китае, было в 10 раз больше, чем в Гонконге. То же самое было и с недвижимостью.
 
 Супермен Ли разговаривал с господином Денгом. Он знал, что господин Дэн не будет усложнять жизнь гонконгским бизнесменам. Наоборот, он поддержит и поможет сохранить стабильность Гонконга. Гонконг останется экономическим центром Азии.
 
 Супермен Ли знал, что после первой жилищной реформы в Китае, в течение следующих нескольких лет, несомненно, будет проведена вторая реформа. Когда это произойдет, цены на недвижимость резко подскочат. Цены на землю и недвижимость начнут расти. Со всеми этими активами в его руках он сорвет куш.
 
 Чтобы показать китайскому правительству, что он не покупает землю и ничего не делает, он начинает строить торговые центры и офисные здания на нескольких участках земли. Он также представил предложения по развитию земли на некоторых участках. Но в этих предложениях было много ошибок. Таким образом, высшее руководство не одобрит эти планы, и Супермен Ли сможет по-прежнему удерживать землю, ожидая, пока ее стоимость вырастет.
 
 Бизнес семьи Ли в Китае был связан с торговыми центрами. Именно на этой отрасли Супермен Ли хотел сосредоточиться в Китае. Это не имело никаких противоречий с компанией Tai Hua Supermarket Enterprise. Даже если области и пересекались, это не имело значения. Сегменты рынка, на которые они ориентировались, были разными. Торговые центры Супермена Ли были нацелены на более обеспеченную демографическую группу.
 
 Но независимо от того, на какую демографическую группу они ориентировались, прибыль все равно будет. Если бы сотрудники семьи Ли отвечали за региональные супермаркеты, то они могли бы повлиять на управленческие решения, чтобы предотвратить слишком близкое расположение супермаркетов Tai Hua к торговым центрам семьи Ли. Это предотвратило бы конкуренцию, и они могли бы даже передать лучшие места семье Ли.
 
 Но теперь Ли Цзекай нарушил все планы Супермена Ли. Ли Цзекай не сдержал своих людей и дал Фэн Юю такую возможность.
 
 Супермен Ли не поверил словам Ли Цзэкая. Фэн Юй предположил, что это будет справедливо. Фэн Юй был самым богатым человеком в Китае. Ли Цзекай оценил его состояние более чем в 6 миллиардов гонконгских долларов. Но Супермен Ли считал, что это гораздо больше. Все компании Фэн Юя не были зарегистрированы на фондовой бирже. Если бы компании были зарегистрированы, активы Фэн Юя увеличились бы в несколько раз. У него было бы достаточно сил, чтобы сразиться с семьей Ли.
 
 Фэн Юй и семья Фу также были очень близки. Если они будут работать вместе, то огромный китайский рынок может оказаться в их руках. Фэн Юй должен был использовать эту возможность, чтобы взорвать это дело. Возможно, он даже спланировал это вместе с семьей Фу!
 
 Ли Цзекай посмотрел на своего разъяренного отца. Он понял, что совершил ошибку. Хотя его эго было высоко, он все равно извинялся, когда совершал ошибки.
 
 "Папа, я все еще не согласился на это предложение. Я сказал им, что сначала мне нужно обсудить это с тобой. Почему бы мне не отклонить это предложение завтра и не пообещать, что буду держать наших людей в узде?"
 
 "Отклонить? Как ты можешь отвергнуть? Ты думаешь, Фу Ронгбинг примет это? Не думайте, что у Фу Ронгбинга нет многих активов. Несмотря ни на что, он все еще кто-то из семьи Фу. Если все 4 брата семьи Фу соберутся вместе, будет трудно с ними справиться. Кроме того, есть еще Фэн Юй! Фэн Юй еще молод, он прошел путь с нуля. Он смог заработать свое состояние в одиночку, думаете, он не полон гордости? Обидеть его может быть даже более хлопотно, чем обидеть семью Фу!" Супермен Ли покачал головой. Его младший сын все еще нуждается в дополнительном обучении.
 
 "Папа, нужно ли нам так осторожно относиться к Фэн Юю? Да, он компетентен и очень богат. Но он никак не может соперничать с тобой. Возможно, он лично встречался с господином Дэном, но ты встречался с ним гораздо больше раз. У него может быть много активов, но его активы ничто по сравнению с нашей семьей. С точки зрения связей, опыта, сильных сторон наша семья лучше, чем он. Почему мы должны беспокоиться о нем?" Ли Цзэкай сказал.
 
 "Если вы говорите о Гонконге, то нам действительно нужно беспокоиться. Но что если он в Китае? База Фэн Юя находится в Китае, и он там более влиятелен, чем мы. У него также есть инвестиции в Японии и России. Если я правильно догадался, он должен был инвестировать и в США. За последние 2 года адвокат Уилсон купил довольно много недвижимости в Гонконге. Это все дорогостоящая недвижимость. Как вы думаете, откуда он взял свои деньги? Подумайте, сколько стоят услуги наших адвокатов, и вы поймете, сколько контрактов Уилсон заключил для Фэн Юя".
 
 Супермен Ли вздохнул. Если бы он не обратил пристального внимания на эти детали, он бы так и остался в неведении относительно реальных возможностей Фэн Юя. Фэн Юй мог быть супермагнатом, и его богатство могло быть не меньше, чем у него. Даже в Гонконге Фэн Юй должен быть одним из 10 лучших магнатов.
 
 Десять крупнейших магнатов Гонконга имели активы на сумму более 10 миллиардов гонконгских долларов. Предприятия, которые они контролировали, могли стоить даже более 10 миллиардов долларов США.
 
 Самое главное, что Фэн Юю было всего 20 лет, и Супермен Ли слышал, что он заработал все свое состояние за 5 лет. 5 лет. От нуля до человека с активами стоимостью более 10 миллиардов гонконгских долларов, и он даже не владел зарегистрированной на бирже компанией. Это показывало, насколько страшным был Фэн Юй.
 
 В сердце Супермена Ли статус Фэн Юя был на одном уровне с семьей Фу. Это была вся семья Фу, а не кто-то из семьи Фу!
 
 У Ли Цзэкая отвисла челюсть. Он не знал, что сказать. Фэн Юй оказался более могущественным, чем он предполагал. Он думал, что переоценил способности Фэн Юя, но все оказалось наоборот. Он недооценил Фэн Юя.
 
 "Просто согласись с его предложением и позволь нашим сотрудникам следовать правилам. Знайте свои места и проходите обучение, как было сказано. Это будет их последний шанс. Ты! Не разочаруй меня снова!"
 
 "Прости, папа. Я вернусь к работе. Хорошего отдыха".
 
 Ли Цзекай вышел из кабинета и вернулся в свою комнату. Он сделал несколько телефонных звонков и вздохнул. В душе он также чувствовал волнение. Он узнал, насколько силен Фэн Юй, и они подружились. Это, несомненно, поможет ему в карьере!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2067414
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      На следующий день Фэн Юй получил звонки от Ли Цзэкая и Фу Гуанвэя. Оба согласились с его предложением отправить своих людей на обучение друг к другу. Оба также заявили, что не будут усложнять жизнь сотрудникам.
 
 Фэн Юй был доволен их отношением. Так и есть. Таким образом, мы сможем зарабатывать деньги все вместе. Что за удовольствие придумывать эти схемы?
 
 Днем Фэн Юю было нечего делать, и он посетил несколько занятий. Среди уроков, которые он посещал, одним из них был урок профессора Ляна. Профессор Лян был настоящим экспертом по экономике. На уроке Фэн Юй узнал много нового.
 
 Профессор Лян умел использовать самые простые способы, чтобы дать студентам понять его урок. Он отличался от других преподавателей, которые использовали сложные слова и жаргоны. Возможно, это было сделано для того, чтобы показать, что они знают и имеют высокий уровень знаний. Однако их ученики не понимали, чему они учат.
 
 После уроков Фэн Юй заметил, что его кто-то вызвал. Он достал свой телефон, но он был разряжен. Время автономной работы телефонов сейчас было слишком коротким. Если утром телефон был полностью заряжен, то к концу дня он полностью разряжался! Строительство аккумуляторного завода шло слишком медленно. В основном это происходило из-за мер по предотвращению загрязнения окружающей среды, которые все замедляли. Фэн Юй чувствовал, что ему следует сначала обратиться к своим отделам исследований и разработок, чтобы они помогли ему разработать батарею большей емкости.
 
 Фэн Юй нашел телефонную будку и перезвонил.
 
 "Здравствуйте, я Фэн Юй. Кто это?"
 
 "Племянник Фэн. Я твой дядя Ци. Ты свободен сегодня вечером, чтобы поужинать у меня? Давненько мы не общались".
 
 Фу Жунци? Он приглашает меня к себе домой на ужин? Ему есть что обсудить со мной?
 
 "Нет проблем. Я зайду к нему через некоторое время".
 
 Фэн Юй подошел к автостоянке и попросил Старого Чэня открыть багажник. Он достал бутылку красного вина. Это были подарки, которые он приготовил. Он не хотел продолжать ходить в торговые центры, чтобы покупать вино каждый раз, когда его приглашали.
 
 "Племянник Фэн, ты здесь. Проходи и присаживайся. Еда готова".
 
 Во время ужина Фу Жунци спросил о компании Tai Hua Supermarket Enterprise, и Фэн Юй дал ему несколько простых ответов. Он знал, что Фу Жунци позвал его не для того, чтобы инвестировать в "Тай Хуа Супермаркет Энтерпрайз". Это, должно быть, какие-то другие вопросы.
 
 Через полчаса ужин закончился, и Фу Жунци пригласил Фэн Юя выпить чаю в своем кабинете.
 
 "Племянник Фэн, кроме супермаркета, чем еще ты занят?"
 
 "Занятиями". ответил Фэн Юй. Он все еще был студентом. Чем еще, кроме уроков, он может быть занят?
 
 Фу Жунци был ошеломлен. Занятия? Он вспомнил, что Фэн Юй все еще учится в Гонконгском университете. Но это было не то, что он хотел узнать. Он имел в виду бизнес.
 
 "Кроме занятий? Вы следили за международным финансовым рынком?" спросил Фу Жунци.
 
 "Международный финансовый рынок? Я слежу за новостями. Что случилось? У дяди Ци есть хорошая информация?" с любопытством спросил Фэн Юй.
 
 У Фу Жунци не было никакой информации. Он только хотел спросить, есть ли у Фэн Юя какая-нибудь хорошая информация, которой он может следовать, чтобы заработать немного денег. В последнее время рынок Форекс был довольно стабильным, и он не заработал на нем много денег. Цены на золото упали некоторое время назад, и он также не заработал на этом. К счастью, у него еще есть несколько других бизнесов, которые помогли ему получить прибыль.
 
 "У меня тоже нет никакой хорошей информации. Я только хотел спросить, есть ли у вас какие-нибудь прогнозы или анализы, которые мы могли бы обсудить". Фу Жунци ответил прямо.
 
 Фэн Юй также понял, чего хотел Фу Жунци. Он также хотел показать Фу Ронгки, на что он способен. Ему нужно доверие Фу Ронгки. Таким образом, Фу Жунци будет на его стороне, чтобы иметь дело с международными спекулянтами в 1997 году.
 
 "Дядя Ци, чем вы были заняты в последнее время? Может быть, я смогу поделиться с вами некоторыми своими наработками".
 
 Неважно, что это было - золото, нефть или фондовые рынки. Фэн Юй помнил будущие тенденции по финансовым графикам из своей прошлой жизни. В сочетании со своим опытом он мог делать точные прогнозы.
 
 "В последнее время я инвестирую в золотые фьючерсы. Но некоторое время назад цены на золото упали. Хотя я не понес убытков, я не получил прибыли". Фу Жунци не постеснялся рассказать об этом Фэн Юю. Фьючерсный рынок был непредсказуем, и он использовал высокий леверидж для инвестирования. Отсутствие убытков уже было достижением.
 
 "У вас есть графики за последние несколько месяцев?"
 
 "Да." Фу Жунци немедленно достал подготовленные им графики для Фэн Юя.
 
 Фэн Юй взглянул на графики и понял ситуацию. Он помнил, что в конце 1993 года цены на золото поднимутся почти до 400 долларов США за унцию. Сейчас цены были на уровне около 360 долларов США за унцию. Если продолжать делать ставки на рост цен, то неизбежно будет прибыль.
 
 В начале года цены на золото составляли всего около 330 долларов США. В июле она достигла более 400 долларов США, а затем резко упала до 343 долларов США. Она немного поднимется до 370 долларов, а затем снова упадет до 360 долларов. Фэн Юй догадался, что все деньги, которые Фу Жунци заработал в первой половине года, были потеряны в этот период.
 
 "Дядя Ци, завтра я сделаю несколько инвестиций в золото. Я буду ставить на рост". Фэн Юй отложил графики и посмотрел на Фу Жунци.
 
 "Ты думаешь, оно вырастет? Почему?"
 
 "Из-за международных рынков. В последние несколько лет фондовый рынок США был бычьим, и это должно продолжаться в течение следующих нескольких лет. Многие люди получат прибыль от фондового рынка, и некоторые из них вложат свою прибыль в золото, чтобы избежать риска! Если вы хотите быть в большей безопасности, вы можете инвестировать в фондовый рынок США сейчас. Вы сможете получить прибыль".
 
 Фу Жунци кивнул. Большинство его инвестиций также были сделаны на фондовом рынке США. Анализ Фэн Юя был таким же, как и у него. Но фондовый рынок был слишком медленным. Хотя он будет продолжать расти, прибыль была намного меньше, чем от фьючерсов.
 
 Фу Жунци и его второй брат в этом году купили несколько земельных участков в Гонконге. Поэтому у него не было много свободных средств. Ему пришлось вывести часть средств с фондового рынка США.
 
 Фу Жунци также имел несколько других предприятий. Это было сделано для того, чтобы снизить риск потери всего своего состояния на финансовом рынке в случае кризиса. Его компании помогут ему пережить финансовый кризис. Но Фу Жунци по-прежнему предпочитал заниматься торговлей на финансовом рынке. Деньги были быстрыми, и он был лучше знаком с ними.
 
 Если бы Фу Ронгки поверил Фэн Юю и воспользовался высоким кредитным плечом, чтобы купить нефть во время войны в Персидском заливе, то сейчас он был бы самым богатым человеком Гонконга.
 
 Семья Фу была влиятельной семьей Гонконга, но отец Фу Ронгки разделил свое имущество между ним и его братьями. Хотя он получил большую часть наследства, он может быть только 4-м самым богатым человеком Гонконга.
 
 Если бы братья объединили свое состояние, Фу Ронгки был бы самым богатым человеком в Гонконге. Но поскольку активы были разделены на 4 братьев, они стали 4 людьми. Тем не менее, Фу Ронгки по-прежнему оставался главой семьи.
 
 Фу Ронгки хотел стать одним из трех самых богатых людей в Гонконге. Он даже хотел сместить Супермена Ли с его позиции номер 1. Финансовый рынок был единственным местом, где он мог воплотить свои мечты в жизнь.
 
 Анализ Фу Жунци указывал на то, что цены на золото продолжат расти, но некоторые члены его команды думали иначе. Они считали, что цены на золото будут продолжать колебаться, и спекулировать золотом - не лучшая идея. Именно поэтому Фу Жунци позвонил Фэн Юю. В конце концов, Фэн Юй сделал точные прогнозы цен на нефть во время войны в Персидском заливе и был экспертом в его глазах!
 
 "Тогда сколько, по-вашему, цены на золото достигнут в конце года?"
 
 "По крайней мере, 380 долларов США. Возможно, даже до 390 долларов". уверенно ответил Фэн Юй.
 
 Согласно анализу Фу Жунци, 380 долларов США были самым высоким показателем. Анализ Фэн Юя был даже на 10 долларов выше! Это заставило его твердо верить, что в конце года золото обязательно достигнет 380 долларов США.
 
 На этот раз Фу Жунци решил заключить с Фэн Юем крупное пари!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2067415
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      На следующее утро Фэн Юй прибыл в консалтинговую компанию "Ветер и дождь". Симпатичная девушка за стойкой увидела Фэн Юя и сказала: "Сэр, чем мы можем вам помочь?"
 
 Фэн Юй посмотрел на нее и спросил: "Вы здесь недавно?"
 
 Девушка была удивлена. Я изо всех сил старался быть профессионалом. Как этот человек узнал, что я здесь новенькая? Может быть, это один из постоянных клиентов? Но он не похож на него.
 
 На вид этому человеку всего 20 лет. Потребности клиентов консалтинговой компании "Ветер и дождь" составляли не менее 1 миллиона.
 
 "Сэр, вы наш клиент?" Секретарь слегка поклонился вперед и спросил.
 
 "Нет."
 
 Красивая девушка тут же выпрямила спину. Вы не клиент; почему вы все еще так высокомерны? Вас не касается, новенькая я здесь или нет! Вы хоть знаете, что это за компания?
 
 "Сэр, минимальные инвестиции здесь составляют 1 миллион, а минимальный срок - один месяц".
 
 Фэн Юй улыбнулся и покачал головой: "Я здесь не для того, чтобы инвестировать. Я босс этой компании".
 
 Сказав это, Фэн Юй хотел войти, но красивая девушка выбежала перед ним, чтобы остановить его.
 
 "Сэр, пожалуйста, прекратите шутить. Если вы будете продолжать, я вызову охрану. Наша компания - самая успешная компания в этом здании! Вы знаете, какими средствами распоряжается наша компания?!" Девушка сказала сердитым тоном. Вы босс? Чушь!
 
 В этот момент снаружи вошел старший брокер. Судя по его выражению лица, он должен был получить крупного клиента.
 
 "Босс? Почему вы здесь сегодня?" Этот брокер был одним из старших сотрудников компании. Он пришел в компанию вместе с Хэ Чжаоцзи, и он знал, кем был Фэн Юй.
 
 "Я здесь, чтобы посмотреть. Иди и делай свою работу". Поговорив с брокером, Фэн Юй повернулся к девушке у прилавка.
 
 Та была ошеломлена. Этот человек, который был примерно ровесником ее младшего брата, был боссом этой компании? Она все время спрашивала себя, не отругала ли она этого человека только что. Уволят ли ее после того, как она проработает там несколько дней? Где еще она найдет такую высокооплачиваемую работу?
 
 Если бы не бывшая секретарша, ушедшая в декретный отпуск, она бы никогда не получила шанс попасть в эту компанию.
 
 "Босс...... Босс...... Мне очень жаль."
 
 "Все в порядке. Продолжайте свою работу. В будущем, если вы не уверены, вы можете спросить у старших коллег. Не делай предположений". Фэн Юй не будет усложнять ей жизнь. Это было нормально, что люди не узнавали его. Фэн Юй был тем, кто сказал Хэ Чжаоцзи не показывать свои фотографии в компании. Кроме того, эта девушка была очень красивой и подходила для того, чтобы сидеть у входа и приветствовать клиентов.
 
 Фэн Юй вошел в офис, и сотрудники встали, чтобы поприветствовать его. Фэн Юй махнул им рукой. Как финансовый брокер, они должны внимательно следить за своими экранами. Если они допустят какие-либо ошибки, то могут быть большие потери.
 
 Когда Фэн Юй добрался до офиса Хэ Чжаоцзи, он увидел Хэ Чжаоцзи, выходящего из кладовой с чашкой чая: "Босс, я приготовил вам чай". Хэ Чжаоцзи услышал, что босс пришел, и сразу же пошел готовить чашку чая.
 
 "Хорошо. Расскажи мне об успехах компании". Фэн Юй вошел в кабинет Хэ Чжаоцзи и сел на диван, попивая чай. Он нахмурился и отставил чашку. Чайные листья Чжан Жуйцяна все еще вкуснее.
 
 "Босс, фонды, которыми мы управляем, только что перешагнули отметку в 1 миллиард HKD. Среди всех средств есть ваши 300 миллионов HKD, а остальные - от клиентов наших брокеров. Мы последовали вашим указаниям и принимаем только тех клиентов, которые инвестировали более 1 миллиона HKD. В настоящее время наша компания сделала себе имя в Гонконге. Многие гонконгские звезды являются нашими клиентами". сказал Хэ Чжаоцзи.
 
 Фэн Юй кивнул: "Какова наша доходность?".
 
 "Мы в основном инвестируем в американский рынок и небольшую часть в нефть, золото и фьючерсы. Наша доходность составляет не менее 6% каждый месяц. Самая высокая доходность за месяц - 17%. Наша средняя доходность за месяц в этом году - 9,3%.
 
 Доходность 9,3% в месяц настораживает. Конечно, это было связано и с тем, что Фэн Юй часто направлял их. Хотя в компании не так много брокеров, они значительно улучшили свои показатели.
 
 Возможно, Фэн Юй назначил брокерам более высокие комиссионные, и они смогли заработать больше денег, чем раньше. Возможно также, что Фэн Юй точно рассказал им о будущих тенденциях, и Фэн Юй произвел на них впечатление. С момента создания компании ни один брокер не оставил свою работу. Более того, к компании присоединились еще несколько лучших брокеров.
 
 Эти брокеры говорили между собой. Даже если они не могли получить клиентов, они могли инвестировать свои собственные деньги. После вычета расходов доходность тоже будет не маленькой. Тенденция, предсказанная боссом, никогда не ошибалась, и все они получали прибыль от своих инвестиций.
 
 Было несколько моментов, когда рынок нефти и форекс был довольно волатильным, и они сильно волновались. Но в итоге все было так, как предсказывал их босс.
 
 Сначала брокерам пришлось искать клиентов. В основном они искали своих старых клиентов, когда они еще работали как независимые брокеры. Но теперь им не нужно искать клиентов. Клиенты стали искать их сами по себе.
 
 Фэн Юй также установил правила для этой компании. Ему нужны только элитные брокеры. Компания начинала с 10 брокеров, позже они наняли еще несколько человек. В компании было не более 20 человек, не считая работников прилавка и уборщиц. Это сильно отличалось от других брокерских компаний.
 
 Но у консалтинговой компании "Ветер и дождь" было то, чего не могли выиграть другие компании. С момента основания компания никогда не теряла деньги. Прибыль была каждый месяц.
 
 Люди, которые искали брокеров, были людьми, которые не знают, как инвестировать. Именно поэтому они нанимали брокеров. Эти люди хотели заработать деньги, но они также боялись их потерять.
 
 В каждой компании есть те, кто получил много прибыли, и те, кто потерял все инвестиции. Но в Wind and Rain Consultancy такого не было.
 
 Хотя компания не могла сделать своих клиентов богатыми в одночасье, она никогда не позволяла своим клиентам терять деньги. Это также было преимуществом консалтинговой компании "Ветер и дождь".
 
 Другие компании использовали всевозможные методы для привлечения клиентов. Например, они объявляли о своей ежедневной прибыли и показывали, сколько денег они заработали для своих клиентов. У одного брокера будет не менее сотни клиентских счетов, а у некоторых может быть даже несколько тысяч. Если компания диверсифицирует свои инвестиции, она все равно будет зарабатывать деньги на некоторых счетах.
 
 Но в то же время у них будут и клиенты, которые потеряли все свои инвестиции. Некоторые неэтичные брокеры даже используют деньги своих клиентов для спекуляций, и если им повезет, они смогут заработать на клиентах. Но если им не повезет, они потеряют все деньги своих клиентов.
 
 Клиент может быть в состоянии принять это, если он потеряет 10 000. Но если клиент потеряет 1 миллион, он не смирится с этим. Те клиенты, которые инвестировали в компании более значительные суммы, захотят убить людей, если им скажут, что брокеры помогли им потерять несколько миллионов или даже десятков миллионов.
 
 Но даже если клиент убьет брокера, он также не получит назад свои деньги.
 
 Именно поэтому консалтинговая компания "Ветер и дождь" вышла на первое место среди остальных консалтинговых компаний, брокерских фирм, инвестиционных домов и т.д. Все больше и больше людей начинают искать Wind and Rain Consulting Company, чтобы инвестировать за них.
 
 Одна гонконгская знаменитость, которая не знает, как инвестировать, обратилась в Wind and Rain Consulting Company, и его инвестиции за 6 месяцев выросли с 3 миллионов до 4 миллионов. Его друг инвестировал 3 миллиона в другую компанию, но через 6 месяцев на его счету осталось менее 100 000.
 
 Когда оба сравнили результаты, они поняли, какая компания надежнее, и вскоре слухи об этом распространились. Все больше и больше знаменитостей стали обращаться в Wind and Rain Consulting за помощью в инвестировании. Некоторые клиенты, у которых были свободные деньги, также обращались в компанию Wind and Rain Consulting. Объем фонда, управляемого Wind and Rain Consulting, увеличивался, и постепенно компания стала одной из самых успешных инвестиционных компаний в Гонконге.
 
 "Что вы думаете о рынке золота в последнее время?"
 
 Глаза Хэ Чжаоцзи сверкнули. Фэн Юй собирался повести их торговать фьючерсами на золото? Каждый раз, когда босс заставлял их инвестировать, прибыль компании увеличивалась в разы. Комиссионные и доходы всех брокеров также увеличатся. Но Фэн Юй всегда был занят. Сегодня у Фэн Юя наконец-то появилось время, и Хэ Чжаоцзи сможет последовать за своим боссом и получить прибыль!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2067416
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      "Мы инвестируем во фьючерсы на золото, и у нас будут хеджирующие позиции, чтобы снизить риски. В августе цены на золото сильно упали, но мы смогли вовремя среагировать и сократили короткие позиции по золоту. Мы смогли получить некоторую прибыль. Мы обсуждали цены на золото и считаем, что в этом году цены на золото продолжат расти. Она должна достичь примерно 380 долларов США".
 
 Хэ Чжаоцзи и Фу Жунци придерживались таких же взглядов на золото. Хотя их анализ был довольно консервативным, в краткосрочной перспективе цены на золото неизбежно будут расти. Оба не знали, что цены на золото поднимутся выше 380 долларов США и даже достигнут 390 долларов США.
 
 Но этого было достаточно, чтобы доказать способности этих людей. Фэн Юю не нужен брокер, который любит рисковать. Ему нужен опытный человек, с хорошими суждениями и способный следовать инструкциям. Если бы брокер не мог следовать инструкциям, Фэн Юй не захотел бы его брать, даже если бы он был способным.
 
 В голове Фэн Юя пронеслись воспоминания о его предыдущей жизни. Он помнил тенденции развития финансовых инструментов. В своей прошлой жизни он бесчисленное количество раз изучал исторические тенденции, и все было в его памяти.
 
 Фэн Юй был уверен, что в нынешнюю эпоху Джордж Сорос и Уоррен Баффет не сравнятся с ним в вопросах инвестирования. Он был настоящим финансовым магнатом в эту эпоху!
 
 "Сколько средств у нас есть, чтобы инвестировать в золотые фьючерсы?"
 
 "Включая вас, собственные счета наших брокеров и некоторых клиентов, которые согласились инвестировать в золотые фьючерсы, у нас есть около 500 миллионов HKD".
 
 Босс действительно собирался сделать большую ставку. Он собирался использовать все имеющиеся средства?
 
 Но вскоре Хэ Чжаоцзи понял, что для Фэн Юя эти 500 миллионов HKD были лишь небольшой суммой. Потому что позже будет поступление значительных средств.
 
 "Только 500 миллионов? Отлично. Запиши счет компании. Позже на счет нашей компании будут перечислены некоторые средства. Когда все средства будут получены, мы начнем торговать фьючерсами на золото".
 
 Не каждый клиент осмеливается позволить своему брокеру инвестировать во фьючерсы.
 
 Большинство клиентов подписали соглашение только для того, чтобы позволить своим брокерам инвестировать в фондовые рынки от их имени. Если бы их средства были использованы брокерами для инвестиций во фьючерсы, это противоречило бы закону и повлияло бы на репутацию компании.
 
 500 миллионов гонконгских долларов было не так уж много. К счастью, Фэн Юй приготовил немного денег. Для него было редкостью лично инвестировать во фьючерсы, и он хотел получить от этого максимальную прибыль.
 
 "Босс, китайская компания Tai Hua Trading перевела 300 миллионов юаней!". Через некоторое время Хэ Чжаоцзи увидел, что деньги поступили на счет компании, и сразу же доложил об этом Фэн Юю.
 
 Фэн Юй спокойно кивнул: "Хорошо. Попроси кого-нибудь спуститься вниз и купить чашку чая с молоком. Твои чайные листья не очень вкусные".
 
 Через 10 минут Хэ Чжаоцзи вошел в офис с чашкой молочного чая: "Босс, китайская компания "Ветер и дождь электроникс" перевела на наш счет 100 миллионов юаней!
 
 "Хорошо. Оставьте чай с молоком здесь". Фэн Юй держал в руках роман. Его глаза были прикованы к роману. Если бы этот роман был написан на упрощенном, а не на традиционном китайском языке, было бы просто замечательно. Читать традиционный китайский было слишком сложно и утомительно.
 
 В городе Бинь эта серия романов была недоступна. После того, как Фэн Юй приехал в Гонконг, он купил весь комплект и читал его, когда был свободен.
 
 Через 15 минут Хэ Чжаоцзи снова вошел в офис и глубоко вздохнул: "Босс, японская компания Aiwa перевела 30 миллионов долларов США на ваш счет!"
 
 "Хорошо." Фэн Юй ответил, даже не отрывая глаз от романа. Он сделал глоток чая и не дал никаких других указаний.
 
 Хэ Чжаоцзи посмотрел на Фэн Юя. Общая сумма переведенных средств составляла более 500 миллионов HKD, а Фэн Юй все еще ждал. Поступили еще средства?
 
 Через 5 минут Хэ Чжаоцзи вошел в офис, чтобы доложить Фэн Юю: "Босс, компания "Шестое чувство" из Японии только что перевела 50 миллионов долларов США на ваш счет!".
 
 Хэ Чжаоцзи странно смотрел на Фэн Юя.
 
 И не потому, что на его счет была переведена очередная крупная сумма. А потому, что он слышал о компании "Шестое чувство". Это была компания, которая продавала эти "продукты". Может ли эта компания также принадлежать Фэн Юю?
 
 Фэн Юй положил закладку в свой роман и отложил его. Он не обратил внимания на взгляд Хэ Чжаоцзи. Если бы не это, он бы потерял самообладание. Что плохого во владении компанией по производству секс-игрушек? Почему обычный человек не может владеть такой компанией?
 
 Фэн Юй посмотрел на часы. Времени было еще достаточно: "Хорошо. Приготовься разместить заказы. Какие сейчас цены на золото?"
 
 Сейчас был интернет, и им не нужно было лично присутствовать на бирже. Они могли размещать заказы через Интернет. Но заказы все еще требуют подтверждения от биржи. Это было не так удобно, как в будущем.
 
 Хэ Чжаоцзи увидел перед собой компьютер и обратился к Фэн Юю: "Босс, текущая цена составляет 259,8 долларов США за унцию".
 
 "Все средства наших клиентов будут использовать 10-кратное кредитное плечо и автоматически продавать по 280 долларов США". Фэн Юй сказал.
 
 "Все? Босс, мы не хеджируем?". Фэн Юй планирует использовать свои собственные средства для шорта? Но Фэн Юй согласился с его анализом и также считает, что цены на золото вырастут до конца года.
 
 "Все! На этот раз мы не будем заниматься хеджированием. Мы поставим на то, что цена вырастет!".
 
 Что? Не хеджировать?! Фэн Юй хотел поставить более 1 миллиарда HKD на рост цен на золото и не хеджировать? Это было 10-кратное кредитное плечо. Если цены упадут на 1 доллар, потери составят 10 долларов! Разве Фэн Юй не говорил им все это время инвестировать консервативно? Почему он был так агрессивен на этот раз?
 
 "Чего вы ждете? Поторопитесь и разместите заказы! Скажите остальным, чтобы они использовали счета своих клиентов для размещения заказов".
 
 Хэ Чжаоцзи подошел к входу в офис и несколько раз хлопнул в ладоши, привлекая всеобщее внимание: "Босс попросил нас купить золото по текущей цене на те средства, которые у нас есть. Все будет происходить с использованием 10-кратного кредитного плеча. Цена продажи - 280 долларов США".
 
Остальные брокеры были шокированы, как и Хэ Чжаоцзи. 280 ДОЛЛАРОВ США? Неужели их босс твердо верил, что цены на золото поднимутся выше 280 долларов? Но кредитное плечо будет установлено в 10 раз, и они будут вкладывать все. Это было довольно рискованно.
 
 Но когда все брокеры подумали о чудесных предсказаниях своего босса, они решили поверить своему боссу. Более того, именно их босс совершил легендарный подвиг - короткую продажу нефти с большим плечом во время войны в Персидском заливе!
 
 После того как все брокеры разместили свои заказы, Хэ Чжаоцзи вернулся в свой офис, чтобы помочь своим клиентам разместить их заказы.
 
 "Подождите минутку. Установите цену продажи в 281 или 282 доллара США для ваших клиентов". Хэ Чжаоцзи был генеральным менеджером компании. Фэн Юй хотел помочь ему утвердить свое положение. Кроме того, Фэн Юй хотел узнать, осмелится ли Хэ Чжаоцзи отдавать такие приказы.
 
 "Босс, не слишком ли это высоко?"
 
 "Высока? Я так не думаю. Я планирую установить цену продажи за свои собственные деньги от 285 до 288 долларов США. Вы можете начинать размещать свои заказы".
 
 Глаза Хэ Чжаоцзи широко раскрылись. Фэн Юй почувствовал, что цены на золото достигнут 285 долларов США? Было ли это вообще возможно?
 
 Цены на золото только что восстановились после предыдущего падения. Фэн Юй чувствовал, что цены на золото будут следовать V-образной кривой? То есть, Фэн Юй считал, что количество людей, вкладывающих деньги в золото, увеличится, что приведет к росту цен?
 
 Хэ Чжаоцзи стиснул зубы. Фэн Юй инвестировал более 1 миллиарда HKD, а это значит, что он был очень уверен в себе. Фэн Юй был более дальновидным, чем он, и он полностью доверял ему. Поскольку Фэн Юй был уверен, что цены на золото вырастут, то они, несомненно, вырастут.
 
 Хэ Чжаоцзи разместил заказы для своих клиентов и установил цену продажи в 282 доллара США. Он также использовал все деньги на своем счету, чтобы разместить заказ. Он также использовал 10-кратное кредитное плечо и установил цену продажи на уровне 285 долларов США!
 
 Хэ Чжаоцзи не хеджировал эту сделку и использовал все свои деньги. Если цены на золото действительно достигнут 285 долларов США, его инвестиции будут удвоены!
 
 Затем он вложит все свои деньги в фондовый рынок США. Если он будет внимательно следить за рынком, то сможет стать миллионером менее чем за 2 года!
 
 Примечания переводчика:
 
 Джордж Сорос
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/George_Soros
 
 Уоррен Баффет
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Warren_Buffett
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      Фу Жунци положил трубку. Его люди на бирже сообщили ему, что сегодня они получили много заказов. Все заказы были на повышение цен на золото. Общий объем составил более 1,3 миллиарда гонконгских долларов!
 
 В этот момент Фэн Юй также позвонил Фу Жунци: "Дядя Ци, я использовал все имеющиеся у меня средства для инвестиций. Я вложил чуть больше 1 миллиарда HKD, с 10-кратным кредитным плечом. Цена продажи была установлена выше 285 долларов США!".
 
 Фэн Юй верил, что после этого времени доверие Фу Жунци к нему возрастет. Хотя он не будет слепо следовать за Фэн Юем, но если Фэн Юй попросит его сотрудничать с ним, Фу Жунци не откажет ему.
 
 Фэн Юй не знал, что Фу Жунци уже очень доверял ему. Фу Жунци продал большую часть своих американских акций и был готов вложить значительные средства в рынок золота.
 
 Фу Жунци даже позвонил трем своим братьям и рассказал им об этой информации.
 
 ......
 
 Фу Ронгки сидел в своем кабинете и просматривал предложение по строительству жилого участка, когда ему позвонил старший брат. Он сразу же отбросил предложение в сторону. Каким бы хорошим ни было это предложение, прибыль была низкой, а время, необходимое для получения прибыли, было слишком долгим. Инвестиции в финансовый рынок были быстрее, а прибыль - выше!
 
 Фу Жунцю немедленно позвонил своему брокеру, который также был одним из брокеров, работавших на Фу Жунцю: "Старина Ху, используй все деньги на моем счету для инвестиций в золото. Используй 10-кратное кредитное плечо и установи цену продажи в 285 долларов США, как сказал мой брат".
 
 Вчера Фу Жунци сказал Фу Жунцю, что Фэн Юй будет инвестировать в золотые фьючерсы вместе с ним. Утром Фу Жунцю немедленно перевел все свободные средства на свой торговый счет.
 
 Фу Жунцю вспомнил, как его младший брат потерял все свои деньги. Однако его младший брат занял деньги у банков и друзей, чтобы инвестировать, и вернул потерянные деньги. Фу Жунцю тоже тогда инвестировал.
 
 Но он не вкладывал много средств и не получал высоких доходов.
 
 На этот раз Фу Жунцю не захотел упустить такую возможность, услышав, что Фэн Юй собирается инвестировать вместе со своим старшим братом. На этот раз он был смелее, и это была возможность увеличить свои деньги в несколько раз. Если бы не возражения старшего брата, он бы пошел на черный рынок, чтобы увеличить кредитное плечо.
 
 ......
 
 "Хорошо. Фэн Юй сделал заказ? Я приготовил деньги и сейчас позвоню своему брокеру, чтобы сделать заказ".
 
 Фу Ронгбинг принял звонок старшего брата и сразу же позвонил своему брокеру. Тот сказал ему использовать все средства на его счету для покупки фьючерсов на золото с 10-кратным кредитным плечом. Цена продажи была установлена на уровне 286 долларов США!
 
 Фэн Юй был человеком, который творил чудеса. Его цена продажи была установлена на уровне 285 долларов США. Таким образом, 286 долларов США должны быть вполне безопасными. Это была редкая возможность, и Фу Ронгбинг хотел извлечь из нее максимальную выгоду.
 
 Хммм... На счету Фу Гуанвэя все еще есть немного денег. Эта сумма должна была быть вложена в предприятие "Супермаркет Тай Хуа". Но пока не было необходимости использовать эту сумму. С таким же успехом можно было вложить деньги в золото. Когда деньги понадобятся, сделка тоже должна быть завершена.
 
 ......
 
 После того как Фу Жунцзин получил информацию от своего старшего брата, он поступил более безумно, чем два его старших брата. Он не только попросил обоих своих сыновей перевести все имеющиеся средства, но даже взял все до единого цента из своей компании. Он намеревался впоследствии получить банковский кредит для покрытия текущих расходов компании. В любом случае, старший брат сказал ему, что срок инвестиций не должен превышать двух месяцев.
 
 В последний раз, когда они последовали за Фэн Юем, чтобы инвестировать, Фу Жунцзин был самым смелым. Это было потому, что он отчаянно пытался восстановить свои потери. В тот раз ему удалось возместить потери и получить прибыль с помощью денег, которые он занял у своего старшего брата.
 
 Фу Жунцзин думал об этом.
 
 В последнее время он не обижал Фэн Юя, а его сын Гуанчжэн и третий брат были в совместном предприятии с Фэн Юем. У Фэн Юя не было причин обманывать их.
 
 Фу Жунцзин расспросил старшего брата и выяснил, что Фэн Юй вложил более 1 млрд гонконгских долларов и использовал 10-кратное кредитное плечо. Если Фэн Юй осмелился так инвестировать, то и он может сделать то же самое. Его старший брат также сказал, что цены на золото будут продолжать расти.
 
 Фу Жунци сказал, что Фэн Юй считает, что цены поднимутся выше 285 долларов США, но он думает, что цена будет не ниже 280 долларов США. Он сказал своим братьям, чтобы они вынесли собственное суждение.
 
 Фу Жунци не будет помогать им инвестировать напрямую, так как они считались отдельными людьми. Но когда у него будет полезная информация о рынке, он все равно сообщит ее братьям. Все торговые счета его братьев обслуживались брокерами его компании, и он не помогает им управлять инвестициями лично.
 
 Фу Жунцзин немного подумал и сказал сыновьям, чтобы они установили расчетную цену по сделке на уровне 285 долларов США. Он разделил свои деньги на несколько порций, и самая низкая цена продажи составила 286 долларов США, а самая высокая - 290 долларов США!
 
 Фу Жунцзин был самым смелым из всех четырех братьев. Он уже почти потерял все свое состояние, и все же осмелился вложить большую часть своих денег в этот раз!
 
 Самая высокая цена, установленная Фэн Юем, составляла всего 288 долларов США. Он не знал, что Фу Жунцзин установил цену в 290 долларов!
 
 Это было не потому, что Фэн Юй был робким. А потому, что при цене 288 долларов США Фэн Юй был на 100% уверен, что заработает деньги. Но это было не то же самое, что 290 долларов США. Он помнил, что при входе в 1994 год колебания цен на золото будут весьма неустойчивыми. Он также был уверен, что в этом году цены на золото не достигнут 400 долларов США.
 
 Фэн Юй использовал графики и другую информацию для анализа рынка, и он также не был уверен в точных цифрах. Но эти 288 долларов США были самой высокой ценой, в которой он был уверен!
 
Одно решение будет иметь 100% вероятность получения прибыли, а другое решение может увеличить заработок на 3%. Но в то же время существовала возможность потерять всю вложенную сумму. Даже идиот знает, что выбрать.
 
 Фу Гуанчжэн, находившийся в Китае, получил звонок от своего отца, который сообщил ему, что Фэн Юй будет инвестировать в финансовый рынок вместе со своим старшим дядей. Они будут инвестировать во фьючерсы на золото. Отец попросил его тоже вложить часть своих денег. У Фу Гуанчжэна все еще есть немного наличных. Его деньги были инвестициями в компанию Tai Hua Supermarket Enterprise и другие гонконгские компании.
 
 Поскольку отец сказал, что Фэн Юй и его старший дядя будут инвестировать в золотые фьючерсы, Фу Гуанчжэн немедленно перевел все свои деньги отцу, чтобы тот инвестировал от его имени. Он был готов инвестировать только из-за Фэн Юя, а не из-за старшего дяди или отца.
 
 Приносили ли Фэн Юю убытки его инвестиции? Теперь в голове Фу Гуанчжэна появилось правило. Следуй и инвестируй в то, во что инвестировал Фэн Юй, и прибыль будет!
 
 ......
 
 Фу Жунци знал, что все его братья инвестировали в золотые фьючерсы, и он также попросил своих людей разместить его сделки. Когда его люди спросили его, нужно ли ему заниматься хеджированием, он засомневался.
 
 При нормальных обстоятельствах Фу Жунци делал хеджирование для высокорисковых инвестиций, чтобы снизить риск. Даже кредитное плечо не будет высоким.
 
 Но в этот раз, возможно, под влиянием младших братьев или Фэн Юя, он решил увеличить ставки.
 
 Фу Жунци использовал несколько счетов, чтобы совершить несколько сделок. Общая сумма составила более 300 миллионов долларов США, и все сделки проводились с использованием 10-кратного кредитного плеча без хеджирования. Он сделал все свои ставки на рост цен на золото! Конечно, он не устанавливал расчетную цену, так как лично следил за рынком. Если бы цены достигли 280 долларов США и, похоже, не росли, он бы продал по этой цене.
 
Если бы все было действительно так, как анализировал Фэн Юй, цены на золото достигли бы более 285 долларов США, то прибыль Фу Жунци составила бы более 250 миллионов долларов США!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079753
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      После заключения сделок по фьючерсам на золото Фэн Юй вернулся домой со своими романами. Он продолжал посещать уроки, смотреть международные новости, а вечером читал свои романы или смотрел фильмы. Это был удовлетворительный образ жизни для него.
 
 Фэн Юй намеревался вернуться в Пекин на следующей неделе. Победители церемонии награждения уже были выбраны ассоциацией. Но Фэн Юй все еще должен убедиться, что на новогоднем гала-ужине все будет в порядке. В этом году победителями стали Aiwa Pager Фэн Юя, чайные напитки Lehaha и свиньи Tian Peng. В то же время генеральный директор фармацевтического предприятия города Бинг получит индивидуальную награду.
 
 "Загляни мне через плечо, я поцелую тебя, справишься ли ты, справишься ли с этим......".
 
 Фэн Юй сидел дома и слушал новый альбом, который он купил, когда ему позвонил Фу Гуанвэй.
 
 "Брат Фэн, что ты делаешь? Хочешь поужинать вместе позже?"
 
 "Хорошо. Встретимся на парковке внизу через некоторое время".
 
 "О, после ужина я приглашу тебя на интересное мероприятие. Уверен, тебе понравится". загадочно сказал Фу Гуанвэй.
 
 Фэн Юй поднял брови. Мне будет интересно ваше мероприятие? Может быть, это будут какие-то бары или ночные клубы? С таким же успехом я могу остаться дома и слушать музыку.
 
 "Что ты сказал? Я не расслышал".
 
 Фу Гуанвэй повторил: "Я сказал, что после ужина я приглашу тебя на одно мероприятие. Тебе понравится".
 
 "Нет. Вопрос до этого".
 
 "До этого? Хочешь поужинать вместе?"
 
 Фэн Юй немедленно ответил: "Я не могу. Я сегодня занят. Попроси других друзей. Я просто быстро поужинаю в ближайших киосках".
 
 Фу Гуанвэй: "......" Ты только что согласился, почему ты передумал?
 
 Хотя Фу Гуанвэй уже приводил Фэн Юй в некоторые клубы, и Фэн Юй не была заинтересована, но в этот раз он не собирался приводить Фэн Юй в клубы. Это было собрание высшего класса.
 
 "Брат Фэн. Пожалуйста, не шути со мной. Сегодня вечером состоится благотворительный бал.
 
 Все присутствующие - успешные молодые люди. Брат Гуанчжэн сказал мне, что вы любите заниматься благотворительностью. Не хотите ли вы побывать на нашем Гонконгском благотворительном балу?"
 
 А? Благотворительный бал? Фэн Юй не был заинтересован в благотворительности в Гонконге. Он мог сделать себе имя, когда делал пожертвования в Китае. У него не было причин заниматься благотворительностью в Гонконге. У него нет большого бизнеса в Гонконге, и ему не нужно быть известным как филантроп.
 
 Даже в Китае Фэн Юй никогда не называл себя филантропом. Это произошло потому, что в прежние годы слово "благотворительность" было табу в Китае. Китайцы считали, что благотворительность - это то, что капиталисты используют для демонстрации перед простыми людьми.
 
 Правительство также не хотело принимать пожертвования под названием "благотворительность", так как это символизировало неспособность правительства, и это было оскорблением! Так продолжалось до конца 80-х годов. Но новости и СМИ никогда не признают, что помощь, которую получали правительства, была благотворительностью.
 
 Вот почему, когда Фэн Юй жертвует на школы и строит школьные здания, он называет это спонсированием образования Китая. Он никогда не скажет, что делает это ради благотворительности. Пройдет еще несколько лет, прежде чем китайцы примут термин "благотворительность".
 
 Благотворительность Гонконга в глазах Фэн Юя была в основном уловкой. Но он должен был признать, что это было довольно эффективно. Конечно, некоторые люди жертвовали большие суммы денег. Но после того, как они жертвовали, они получали субсидии или помощь от правительства. Некоторые получат помощь от правительства для продвижения своего бизнеса или услуг. Эти люди смогут вернуть деньги, которые они пожертвовали, тем или иным способом.
 
 Кроме того, в Гонконге уровень благосостояния был выше, чем в Китае. Но это привело к тому, что в Гонконге больше ленивых людей, чем в Китае. Фэн Юй считал, что правительство должно использовать пожертвования благотворительных организаций, чтобы нанять больше полицейских и избавиться от всех гонконгских триад.
 
Хотя Фэн Юй не был заинтересован в благотворительности, его интересовал бал. Последний раз он был на балу в Киеве в бывшем Советском Союзе. Многие богатые представители второго поколения Гонконга посетят этот благотворительный бал. Неплохо было бы наладить там контакты.
 
 "Нужен ли мне партнер для этого благотворительного бала?"
 
 "Поручите это мне. Я обещаю, что найду красивую девушку, которая будет твоей партнершей".
 
 "Хорошо. Забери меня из моего дома через некоторое время. Сначала я переоденусь".
 
 По мнению Фэн Юя, красивая девушка, которую устроит Фу Гуанвэй, должна быть какой-нибудь гонконгской актрисой или знаменитостью. В своей прошлой жизни он читал статьи в газетах о том, что многие гонконгские актрисы находят все способы, чтобы посетить эти мероприятия. Больше всего им нравились подобные балы.
 
 Посещать балы было престижнее, чем ходить по красной дорожке. Если им везло, они могли подцепить какого-нибудь богатого представителя второго поколения. После этого у них была бы хорошая жизнь.
 
 Фэн Юй гадал, какая актриса будет его партнершей сегодня вечером, и кто в эту эпоху красивые актрисы? В прошлой жизни его любимой актрисой была Чингми Яу. Она еще не должна встретиться со своим мужем. Фэн Юй не ожидал, что у него с ней что-то получится. Он хотел бы только иметь возможность танцевать с ней, и он будет удовлетворен.
 
 Фэн Юй переоделся в официальную одежду и встал перед зеркалом...... Красавчик! Такой красавчик, пока у меня нет друзей!
 
 ......
 
 Во время ужина Фэн Юй не увидел спутницы, которую Фу Гуанвэй приготовил для него.
 
 "Вэй Цзай, где партнер, которого ты для меня приготовил?" спросил Фэн Юй. Черт, неужели этот идиот обманул меня?
 
 Фу Гуанвэй проглотил свою еду и сделал глоток воды: "Твоей партнерше нужно одеться. Она должна быть здесь до того, как мы закончим ужин. Я обещаю тебе, что она красавица!".
 
 Красавица? Фэн Юй надеялся, что вкусу Фу Гуанвэя в отношении женщин можно доверять. Если бы Фу Гуанвэй устроил кого-то вроде Кингдом Юэнь Кинг-дана, он бы немедленно вернулся домой и уснул!
 
 "Красавица? Кто? Скажи мне, кто эта красавица?
 
" Фэн Юй не терпелось узнать, кто эта красавица.
 
 "Я не могу раскрыть тебе сейчас. Если я скажу тебе, кто это, это не будет сюрпризом". загадочно сказал Фу Гуанвэй. Он продолжал есть свой стейк. Он был полон решимости скрыть от Фэн Юя личность этой красавицы.
 
 Сюрприз? Я люблю сюрпризы!
 
 Неважно, если ты не скажешь мне сейчас. В любом случае, я встречусь с ней позже. Фэн Юй начал есть быстрее. Черт, почему они должны были есть стейк на ужин? Если бы это была китайская кухня, они могли бы есть быстрее.
 
 ......
 
 "Папа, я не хочу идти. Можно я буду сопровождать тебя дома и смотреть телевизор?" Фу Мэнъин держался за руку Фу Ронгбинга.
 
 "Ты должен идти, даже если не хочешь! Твой старший брат сказал, что Фэн Юй с нетерпением ждет встречи с тобой там. Разве ты не говорила, что тебе нравится Фэн Юй?"
 
 Этот благотворительный призыв был организован Фу Гуанвэем по указанию его отца. Цель была не в благотворительности или репутации. Она заключалась в том, чтобы свести Фу Мэнъин и Фэн Юя вместе!
 
 Фу Ронгбинг сказал, что даже если Фу Мэнъин и Фэн Юй не станут парой, на балу могут быть другие парни, которые могут влюбиться в Фу Мэнъин. В любом случае, у тех, кто смог присутствовать на таких мероприятиях, есть свой опыт. Худшие из присутствующих там мужчин также будут докторами или адвокатами. Там не будет простых людей.
 
 Самым большим желанием Фу Ронгбинга сейчас было, чтобы его дочь влюбилась в мужчину. Если бы этим мужчиной был Фэн Юй, все было бы идеально.
 
 Хотя семья Фу была ведущей семьей Гонконга, богатство Фэн Юя было больше, чем у Фу Ронгбинга. Учитывая положение его дочери, он не возражает, даже если его дочь станет любовницей Фэн Юя.
 
 Фу Мэнъин хотелось плакать. Другие могли не знать, но она понимала, что Фэн Юй ее не любит. Конечно, чувства были взаимными, ведь Фэн Юй был мужчиной!
 
 Фу Мэнъин использовала Фэн Юя как предлог, чтобы отец не знакомил ее с мужчинами. Но не сейчас, она прострелила себе ногу. Она не могла найти ни одной причины, чтобы не быть партнершей Фэн Юя на балу.
 
Забудьте об этом. Фу Мэнъин придется играть на слух. Это был благотворительный бал, и Фэн Юй не должна была говорить ничего грубого. Возможно, она даже сможет использовать Фэн Юй в качестве щита еще некоторое время!
 
 Примечания переводчика:
 
 Песня, которую Фэн Юй слушала дома. Это была старая кантонская песня в исполнении Энди Лау.
 
 https://www.youtube.com/watch?v=8kjKv_TfJ54
 
 Чингми Яу: Красивая актриса 90-х годов.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Chingmy_Yau
 
 Кингдом Юэнь Кинг-Дан, одна из моих любимых актрис. Она снималась во многих фильмах Стивена Чоу. Если вы смотрели некоторые из ранних фильмов Стивена Чоу, вы узнаете ее.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Kingdom_Yuen
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079754
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      "Вэй Цзай, нам не нужно идти за нашими партнерами?" После ужина Фэн Юй почувствовал, что что-то не так, когда его партнер все еще не пришел.
 
 "Не нужно, не нужно. Они сами пойдут к месту проведения мероприятия. Давайте пойдем туда и подождем их".
 
 Благотворительный бал проходил в загородном клубе. На парковке здания Фэн Юй наконец-то увидел свою партнершу. Это была она!
 
 "Вэй Цзай, ты можешь дать мне объяснение?" Фэн Юй холодно посмотрел на Фу Гуанвэя.
 
 Это та самая красавица, о которой ты говоришь? Почему Фу Мэнъин стала красавицей? Разве ты не знаешь, что мы в ссоре? Почему мне кажется, что ваша семья Фу намерена заставить меня принять эту лесбиянку?
 
 "Что случилось? Брат Фэн, с внешностью и телом моей сестры, она все еще не считается красавицей? Она может выиграть "Мисс Гонконг" что угодно. В нашем кругу друзей моя сестра славится своей красотой".
 
 "Я ясно выразился. Между мной и твоей сестрой ничего не может быть!" сказал Фэн Юй.
 
 "У меня нет никаких других намерений. Я лишь попросил ее стать твоей партнершей на этом балу. Брат Фэн, возможно, ты не знаешь, но сейчас трудно найти кого-то подходящего на роль твоего партнера".
 
 "Правда? Тогда почему она твой партнер?" Фэн Юй указал на Ямми Лам, которая шла к ним с Фу Мэнъин. Ты смог заполучить одну из богинь TVB в качестве своей партнерши, почему ты не можешь заполучить другую актрису в качестве моей партнерши?
 
 "Брат Фэн, уже почти время. Не обращай внимания на эти мелочи. Сестренка поторопись".
 
 Ямми Лам подошла и взяла Фу Гуанвэя за руку, а Фэн Юй в это время смотрел на Фу Мэнъин. Вдруг Фу Мэнъин сладко улыбнулась и самым приятным голосом сказала: "Брат Фэн......".
 
 Фу Мэнъин была похожа на главную женскую роль в фильме "Хуан Жун", где ее называли Го Цзин.
 
 Бе Фэн Юй должен был признать, что Фу Мэнъин действительно была красавицей. Она ни в чем не уступала его любимой актрисе Чингми Яу. Он должен гордиться тем, что его партнершей стала такая красавица.
 
 Но слухи о том, что Фу Мэнъин была лесбиянкой, распространились, и богатые представители второго поколения могли слышать об этих разговорах. Если бы Фэн Юй пришел на бал с ней в качестве партнера, он стал бы посмешищем.
 
 "Брат Фэн Юй, пожалуйста, помоги мне. Как только мы попадем на бал, ты сможешь танцевать с другими". Если Фэн Юй не было, то Фу Мэнъин должна была стать партнершей Фу Гуанвэя. Хотя у них будет один танец, а потом они оба будут танцевать с другими людьми до конца ночи.
 
 Увидев жалкое выражение лица Фу Мэнъин, Фэн Юй вспомнил, что если бы он не раскрыл ее тайны, то она могла бы скрывать ее еще несколько лет.
 
 Неважно. Просто отнесись к этому как к благотворительности.
 
 Фэн Юй согнул руку, и Фу Мэнъин сразу же просветлела и быстро прижалась к нему. Оба они начали идти к лифту.
 
 Фу Гуанвэй все это время наблюдал за ними. Когда он увидел, что они идут рука об руку, то в душе подумал. Все в моей семье знали, что вы вместе. Почему вы все еще пытаетесь это скрыть?
 
 Бальный зал частного клуба был размером с три баскетбольные площадки. Там была небольшая сцена, а рядом со сценой играл оркестр. Вокруг зала стояли длинные столы с десертами, едой и спиртным. Это было похоже на шведский стол. У стен стояли стулья и маленькие столики для гостей.
 
 Фу Гуанвэй посмотрел на время и поднялся на сцену вместе со своим партнером. Он был организатором этого благотворительного бала.
 
 "Дамы и господа, я Фу Гуанвэй. Несколько дней назад я узнал, что в детском доме XXX есть группа детей-инвалидов из газет. Некоторые из них нуждаются в лечении, но у дома нет средств. Вот почему я решил собрать всех нас здесь, чтобы собрать немного денег для помощи этим бедным детям".
 
 Эта причина была просто случайным поводом для Фу Гуанвэя организовать этот бал.
 
 Для всех гостей Фу Гуанвэй смог устроить этот бал только потому, что его отец дал ему немного денег для ведения бизнеса. Он устраивал этот бал только для того, чтобы показать себя.
 
 Фу Мэнъин встал рядом с Фэн Юем и негромко объяснил ему, как проходит благотворительный бал в Гонконге. Позже все будут танцевать на танцполе, и прожектор случайно остановится на ком-то, и этот человек должен будет сделать пожертвование. Конечно, минимальной суммы для пожертвования не было. Но эти богачи второго поколения дадут не менее 100 000 HKD.
 
 После танца состоится небольшой аукцион. Женщины выставят на аукцион одну из своих личных вещей, например, сумочки или украшения. В основном, их мужчины будут выкупать эти вещи для них. Остальные зрители будут делать вид, что делают ставки на эти вещи, но они не будут специально поднимать цены.
 
 Конечно, найдутся люди, которые принесут на аукцион ценные вещи. Каждый может свободно делать ставки на эти предметы. Победит тот, кто предложит самую высокую цену. Здесь также будут певцы, которые выставят свои голоса на торги.
 
 Фу Мэнъин стояла очень близко к Фэн Юю, и Фэн Юй чувствовал ее горячее дыхание на своем лице, когда она говорила. Фэн Юй был очень искушен. Но когда он подумал о статусе Фу Мэнъин и ее сексуальной ориентации, искушение исчезло.
 
 Фэн Юй должен все прояснить перед Фу Гуанвэем после бала.
 
 Фу Гуанвэй закончил свою речь и объявил о начале бала.
 
 Заиграла музыка, и все начали танцевать со своими партнерами. Фэн Юй и Фу Мэнъин тоже танцевали. К счастью, шаги были легкими, и Фэн Юй не наступала на пальцы ног. Но танец Фу Мэнъин нельзя сравнить с танцем Елены. Во время танца Фэн Юй вдруг вспомнил Елену.
 
 "Брат Фэн Юй!"
 
 "Зови меня по имени". Черт, перестань вести себя как маленькая девочка!
 
 Фу Мэньюй стиснула зубы и заставила себя улыбнуться: "Фэн Юй, это устроила моя семья. У меня тоже нет выбора. У меня действительно нет намерения приставать к тебе".
 
 "Правда?
 
 Тогда почему Вэй Цзай сказал мне, что ты сказал своей семье, что мы хорошо ладим?" Фэн Юй чуть не выкинул Фу Мэнъин из машины на пустынной автобусной остановке. Как это может считаться хорошими отношениями?
 
 "Это было просто случайное замечание. Я не это имел в виду. Я не знаю, почему моя семья думает, что мы оба куда-то ходим". Фу Мэнъин тоже недоумевала, почему его отец думает, что ей нравится Фэн Юй".
 
 "Неважно. Мы проясним это недоразумение позже".
 
 "Мы можем поговорить об этом, когда вернемся? У меня здесь еще есть другие кузены. Я не хочу, чтобы они воспринимали меня как шутку". взмолился Фу Мэнъин.
 
 Организация благотворительного бала была слишком сложной задачей для Фу Гуанвэя. Он был известен как бесполезный представитель второго богатого поколения, и семья Фу послала ему на помощь нескольких своих двоюродных братьев. Многие люди были там благодаря двоюродному брату Фу Гуанвэя. Старший сын Фу Жунци все еще пользовался уважением многих представителей второго поколения.
 
 Фэн Юй посмотрел на остальных представителей второго поколения семьи Фу. Поколебавшись некоторое время, он кивнул. Если бы он прояснил ситуацию с Фу Гуанвэем сейчас, то опозорил бы Фу Мэнъин перед многими людьми. Он решил прояснить это недоразумение, когда они будут возвращаться домой.
 
 Когда номер медленно подошел к концу, Фэн Юй увидел, что пары вокруг него готовятся сделать завершающие движения. Фэн Юй посмотрел на Фу Мэнъин, и она поняла намек. Она освободила одну руку и увеличила расстояние между собой и Фэн Юем. Затем она прокрутилась два круга и остановилась так, что Фэн Юй поддерживал ее спину одной рукой. Она закончила танец, приняв идеальную позу.
 
 В это же время прожектор над танцполом перестал двигаться, так как музыка закончилась. Прожектор светил прямо на Фэн Юя и Фу Мэнъин!
 
 Примечания переводчика:
 
 Ямми Лам Кит-Инг
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Yammie_Lam
 
 Это классика, написанная Цзинь Юном. Если вам нравятся романы в стиле Уся, вы наверняка слышали об этом мастере.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/The_Legend_of_the_Condor_Heroes
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079755
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      WTF!
 
 выругался Фэн Юй. Он хотел быть незаметным и планировал спрятаться в одном углу после этого танца. В то же время он хотел посмотреть, есть ли там будущие успешные люди, с которыми он мог бы подружиться.
 
 Но теперь он и Фу Мэнъин стали центром внимания этого бала. Глупые огни. Если бы он танцевал с обычной женщиной, даже если бы она не была красивой, Фэн Юй не возражал бы. Но Фу Мэнъин была лесбиянкой, и самое обидное, что именно он ее разоблачил. Он сам себе прострелил ногу.
 
 Фэн Юй чувствовал, как все смотрят на него. Кто-то был шокирован, кто-то озадачен, кто-то насмехался над ним, а кто-то радовался происходящему. Фэн Юй был взбешен. Он подозревал, что Фу Гуанвэй был тем, кто все это устроил.
 
 Но раз уж это случилось, Фэн Юй сохранял спокойствие. Когда аплодисменты толпы стихли, Фэн Юй поднял правую руку и объявил: "Раз уж мне сегодня так повезло, то я начну. Я представляю Wind and Rain Consulting, чтобы пожертвовать 1 миллион долларов США!".
 
 Когда свет прожекторов остановился на сестре Фу Гуанвэя, все поняли, что это было сделано. Это было сделано для того, чтобы установить планку. Если первое пожертвование было всего 100 000 HKD, то остальные не будут жертвовать много. Но все не ожидали, что партнер Фу Мэнъин даст 1 миллион долларов США!
 
 Может ли этот благотворительный бал собрать сегодня рекордную сумму?
 
 Семья Фу и Ли Цзэкай захлопали, за ними последовали остальные. Некоторые богатые дамы второго поколения только что смеялись над Фэн Юем и считали его посмешищем. Но после того, как они услышали обещанную Фэн Юем сумму, их челюсти упали.
 
 Этот человек не был нанят Фу Мэнъин? Он не был здесь, чтобы скрыть слухи о том, что она лесбиянка? Как он мог пожертвовать 1 миллион, да еще и в долларах США?! Даже если их отцы посещали благотворительные мероприятия по сбору средств, они тоже не дадут такую большую сумму! Какую компанию он назвал? Wind and Rain Consulting? Кажется, я уже слышала об этой компании?
 
 Завтра я должен послать людей, чтобы узнать больше.
 
 Эти женщины сразу же заинтересовались Фэн Юем. Особенно, когда они сказали, что второй молодой господин семьи Ли подошел к Фэн Юю со своим партнером. Молодой мастер семьи Ли знает этого парня?
 
 "Брат Фэн, ты установил высокую планку. Что нам теперь делать?" Ли Цзэкай притворился сердитым.
 
 Фэн Юй ответил с невозмутимым видом: "Разве 1 миллион долларов США - это много? Когда я был в Китае. Я жертвовал по крайней мере эту сумму каждый месяц".
 
 Шэнь Хуэйхуэй была шокирована. Она знала, что Фэн Юй был богат, но она не думала, что Фэн Юй был настолько щедр. Каждый месяц жертвовать не менее 1 миллиона долларов США? Значит, в год он будет жертвовать не менее 10 миллионов долларов США! Тогда сколько он зарабатывает за год? Если сравнивать Ли Цзэкая и Фэн Юя, то Ли Цзэкай был никем.
 
 Ли Цзэкай тоже был потрясен. Он не ожидал, что Фэн Юй окажется таким щедрым. Но он не знал, что Фэн Юй специально так сказал. Он хотел привлечь внимание людей на балу, чтобы они подошли к нему. В то же время, он мог помочь рекламировать Wind and Rain Consulting и оказать услугу Фу Гуанвэю.
 
 Все эти богачи второго поколения были снобами и заводили дружбу только с людьми того же или более высокого уровня, чем они. Фэн Юй показал, на что он способен, и позже к нему наверняка будет подходить много людей.
 
 Тут же кто-то подошел. Но когда Ли Цзекай увидел подошедшего, он отошел.
 
 А? В Гонконге был кто-то, кто мог заставить Ли Цзекая уйти? Фэн Юй не мог вспомнить, кто этот человек из его воспоминаний о предыдущей жизни. Этот человек не должен быть в хороших отношениях с Ли Цзэкаем.
 
 "Сестра Мэнъин, не хочешь представить своего партнера?"
 
 "Брат Цзячэн, это босс консалтинговой компании "Ветер и дождь" Фэн Юй. Он также друг брата Гуанчжэна и успешный бизнесмен из Китая. Фэн Юй, это Ли Цзячэн, исполнительный директор Henderson Land Development.
 
 Oh.... Это младший сын Ли Чжаочжи.
 
 Фэн Юй вспомнил, кто этот человек. В его прошлой жизни люди часто шутили над именем этого человека в интернете. Его имя произносилось так же, как Супермен Ли. Неудивительно, что Ли Цзекай ушел. Никто не хотел бы разговаривать с человеком, чье имя звучало как имя его отца.
 
 "Господин Фэн. Здравствуйте, я Ли Цзячэн". Ли Цзячэн слышал, что этот человек был боссом перспективной консалтинговой компании "Ветер и дождь", и он был из Китая? Это был человек, который основал компанию в Китае вместе с семьями Фу и Ли?
 
 "Здравствуйте, господин Ли". Фэн Юй, естественно, было интересно узнать этого человека. Хотя этот человек был младшим сыном Ли Чжаоцзи, в прошлой жизни Ли Чжаоцзи позволил ему управлять большинством своих компаний и активов. Ли Чжаоцзи не оставил старшему сыну ни одной доли.
 
 "Господин Фэн, ваша компания Wind and Rain Consulting известна в Гонконге. Я слышал, что с момента своего основания она получала высокие прибыли и никогда не терпела убытков!" сказал Ли Цзячэн.
 
 "Экономика хороша. Это все удача". Рынок США был бычьим, и это будет продолжаться еще несколько лет. Если бы брокеры Фэн Юя продолжали следить за теми акциями в сфере технологий, компьютеров, телекоммуникаций и т.д., на которые им указал Фэн Юй, компании было бы трудно понести убытки. Все, что нужно было делать брокерам, - это избегать высокорискованных инструментов, таких как фьючерсы, и инвестировать консервативно. У них не было причин терять деньги. Больше всего Фэн Юя удивило то, что Ли Цзячэн знал о Wind and Rain Consulting.
 
 "Господин Фэн слишком скромен. Как насчет того, чтобы пообедать вместе, когда освободимся?" Ли Цзячэн передал Фэн Юю визитку с именем.
 
 "Конечно." Фэн Юй обменялся с ним карточками с именами и ушел.
 
 После ухода Ли Цзячэна к Фэн Юю постоянно подходили люди, чтобы представиться. Почти все они обращались к Фу Мэнъин как к невидимке, и она разозлилась. Она отошла, чтобы перекусить. Она была молодой леди семьи Фу, и это был первый раз, когда с ней так обращались.
 
 Этот благотворительный бал был организован ее братом, и она должна быть центром притяжения!
 
 Братья семьи Фу болтали в одном углу и тихо наблюдали за Фэн Юй. Они поняли, что почти все присутствующие на балу подошли к Фэн Юй и обменялись визитками с именами.
 
 На самом деле они хотели увидеть, как Фэн Юй сближается с Фу Мэнъин, но этого не произошло. Напротив, они увидели, что многие люди указывают на Фу Мэнъин и сплетничают о ней. Должно быть, они говорили о ней всякие гадости. К счастью, Фэн Юй танцевал с Фу Мэнъин, и эти люди не могли подтвердить, были ли слухи реальными или нет.
 
 После того как люди ушли, Фэн Юй решил, что стоило прийти на этот бал. Он познакомился не только с Ли Цзячэном, но и с представителями второго поколения семьи Чжэн, семьи Хэ, семьи Ву, семьи Хуо, семьи Чэнь и многих других. Эти семьи были похожи на семью Фу. Их активы стоили более 1 миллиарда долларов США, и все они стоили более 1 миллиарда гонконгских долларов.
 
 Фэн Юй не ожидал, что Фу Гуанвэй пригласит так много представителей второго и третьего поколения 10 лучших семей Гонконга. Он был вне себя от радости.
 
 Гонконг был одним из мест, где проживало больше всего магнатов. Если Фэн Юй сможет собрать их всех и объединить их ресурсы, общая сумма должна быть больше, чем средства Джорджа Сороса.
 
 Не только мужчины из ведущих семей подходили к Фэн Юю, но и женщины из этих семей подходили к Фэн Юю, чтобы пригласить его на танец. Но Фэн Юй отвергал их. Он не был заинтересован в общении с ними. Женщины, получившие отказ, в сердцах ругались и проклинали его. Они даже подозревали, что Фэн Юй - гей. Если это не так, то почему его партнершей была лесбиянка Фу Мэнъин?
 
 Фэн Юй не знает, что отказ от танца может привести к тому, что его заклеймят как гея.
 
 Внезапно включился свет, и на сцене появился Фу Гуанвэй. На сцене стоял небольшой стол и аукционный молоток.
 
"Здравствуйте все, пожалуйста, притихните на минутку. Сейчас мы начнем с главного события этого Благотворительного бала. Благотворительный аукцион!"
 
 Примечания переводчика:
 
 Henderson Land Development
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Henderson_Land_Development
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079756
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      "Первый лот, который мы сегодня выставим на аукцион, - это украшенный бриллиантами женский браслет, подаренный Шэнь Хуэйхуэй. Этот браслет - ее любимый браслет. Базовая цена - 50 000 HKD, минимальная ставка - 10 000 HKD. Дамы и господа, вы можете начинать торги.
 
 Ли Цзекай был здесь, чтобы показать, что они оба преодолели свой конфликт. Он специально выставил этот лот на аукцион. Но то, что Фу Гуанвэй сказал сейчас, намекнуло остальным, что Ли Цзекай захочет выиграть торги за этот браслет.
 
 "100 000 HKD." Ли Цзэкай поднял руку.
 
 "110 000 HKD".
 
 "130 000 HKD".
 
 "150 000 HKD".
 
 ......
 
 "200 000 HKD". После очередного раунда торгов Ли Цзекай снова сделал ставку. Стоимость браслета не превышала 100 000 HKD. Ли Цзекай стал последним участником торгов и выкупил браслет для Шэнь Хуэйхуэй.
 
 Но никто не обратил внимания на выражение глаз Шэнь Хуэйхуэй. Она была совсем не рада. Молодой хозяин семьи Ли готов был потратить на нее всего 200 000 HKD?
 
 Другие люди также начали выставлять свои вещи на аукцион. Здесь были солнцезащитные очки, галстуки, брошь, ожерелье, кольца и т.д. Все это были личные вещи, которые выиграли люди, пожертвовавшие их.
 
 Фу Гуанвэй был очень взволнован. Эти люди сделали больше ставок, чем на благотворительных аукционах, которые он посещал раньше. На аукционах, в которых он участвовал раньше, самая высокая ставка составляла всего 30 000 - 50 000 HKD. Но в этот раз самая низкая ставка составила 100 000 HKD!
 
 Первая сумма, пожертвованная Фэн Юем, повлияла на остальных. Все присутствующие не хотели потерять лицо. От 30 000 до 50 000 HKD за пару солнцезащитных очков - это была заоблачная сумма. Но по сравнению с другими они выглядели слишком скупыми.
 
 На аукцион была выставлена уродливая каллиграфическая работа, и выигрыш составил 100 000 HKD. Если бы эта каллиграфия была выставлена на продажу на улице, никто бы не купил её, даже если бы она продавалась за 5 HKD!
 
 "Следующий лот - шарф, подаренный моей сестрой Фу Мэнъин. Базовая цена - 10,000 HKD. Каждая ставка не менее 5,000 HKD".
 
 Фу Мэнъин немедленно подняла руку: "20,000 HKD".
 
"50 000 HKD".
 
 "100 000 HKD".
 
 "180 000 HKD".
 
 "250 000 HKD".
 
 ......
 
 Фэн Юй вдруг понял, что что-то не так. Почему так много людей ставят на этот шарф? На предыдущие несколько товаров было всего 3-5 предложений. Этот шарф стоил не более 10 000 HKD, а сейчас его цена составляла 320 000 HKD!
 
 Обычно мужчины участвуют в торгах, чтобы порадовать своих партнерш. Но никто не стал бы поднимать ставки так высоко.
 
 Этот раунд аукциона также отличался от предыдущих. Все, кто делал ставки, были женщины. Почему эти женщины боролись за шарф? Разве они не знают, что Фу Мэнъин хотела вернуть свой шарф? Они сделали это специально?
 
 Фу Мэнъин была так непопулярна среди женщин? Но эти женщины должны были хотя бы придать семье Фу лицо. Неужели дамы из высших семей Гонконга были настолько неразумны?
 
 Фу Мэнъин тоже не ожидала такого поворота событий. Она пожертвовала только шарф. Хотя Фэн Юй повысил планку пожертвований, она думала, что шарф будет стоить не более 100 000 HKD.
 
 Текущая сумма за шарф составляла более 300 000 HKD. У нее недостаточно денег для участия в торгах. Если она не выиграет свой шарф, то семья Фу и она потеряют лицо. Но у нее нет достаточно денег. У Фу Гуанвэя тоже нет столько денег.
 
 Фу Мэнъин слегка потянула Фэн Юя за рукав. Фэн Юй повернулся и посмотрел на нее: "Что случилось?"
 
 "Фэн Юй, ты можешь помочь мне сделать ставку за этот шарф? Я верну тебе деньги в другой день". Фу Мэнъин могла только попросить Фэн Юя о помощи. Черт возьми! Почему ее двоюродные братья не помогают ей? Неужели они действительно хотят видеть, как она тратит несколько сотен HKD? Ее месячное пособие было не таким уж большим.
 
 Фэн Юй заметил, что многие люди смотрят на него. Что это значит? Я должен помочь этой лесбиянке вернуть шарф? Какое отношение это имеет ко мне? Мы даже не друзья!
 
 Но если Фэн Юй не поможет Фу Мэнъин, она будет опозорена, а на Фэн Юя будут смотреть свысока.
 
 Пожертвование в 1 миллион долларов потеряет свою силу. Этот шарф теперь был его проблемой. У него не было другого выбора.
 
 "400 000 HKD." Фэн Юй поднял руку и крикнул.
 
 "450 000 HKD!" тут же крикнула женщина.
 
 Фэн Юй повернулся на голос и увидел женщину с высокомерным взглядом. Кто она? Какая у нее фамилия? Фэн Юй не мог припомнить, чтобы он обижал эту особу. Он посмотрел на Фу Мэнъин, она тоже выглядела озадаченной. Она тоже не обижала молодую леди семьи Хуо.
 
 Фэн Юй не знал, что это произошло из-за того, что он отклонил приглашения тех женщин на танец. Те женщины, особенно молодая леди семьи Хуо, чувствовали себя оскорбленными. Она впервые пригласила мужчину на танец и получила отказ!
 
 Даже если бы Фэн Юй выиграл аукцион за этот шарф, его гордость не позволила бы ему попросить деньги у Фу Мэнъин. Это были его деньги, а для траты денег должна быть цель. Деньги не должны использоваться для бессмысленной злобы к другим.
 
 "Это последний раз, когда я делаю ставку. 460 000 HKD! Если кто-то хочет перебить мою ставку, он может выиграть". сказал Фэн Юй.
 
 Все смотрели на Фэн Юя, но услышав слова Фэн Юя, все повернулись и посмотрели на девушку из семьи Хуо. Ее ругал старший брат. Почему ты без причины провоцируешь семью Фу? Ее брат только что стал знакомым Фэн Юя, а она создает ему проблемы. Она не знает, что никчемный Фу Гуанчжэн, который раньше продавал антиквариат, стал богатым после того, как познакомился с Фэн Юем!
 
 Поскольку девушка из семьи Хуо не стала продолжать торги за шарф, Фэн Юй выиграл аукцион за 460 000 HKD за шарф, который стоил всего несколько тысяч HKD. Толпа зааплодировала. Фэн Юй сделал самую высокую ставку на аукционе!
 
 Аукцион продолжался. Вскоре настала очередь дамы из семьи Хуо. Она пожертвовала свое ожерелье, и базовая цена составляла 80 000 HKD. Фу Мэнъин сразу же выкрикнула 300 000 HKD и повернулась, чтобы посмотреть на даму. Она возвращала ей должок.
 
Фэн Юй удивленно посмотрел на Фу Мэнъин. Разве вы не говорили, что у вас недостаточно денег? Ты ждешь, что я заплачу за тебя?
 
 Та женщина из семьи Хуо увидела взгляд Фу Мэнъин, и ее лицо изменилось. Это ожерелье было подарено ей матерью, и оно много значило для нее. Она не хочет, чтобы ожерелье досталось кому-то другому.
 
 Фу Мэнъин продолжала поднимать ставку до 500 000 HKD, но потом остановилась. Женщина из семьи Хуо была в ярости и продолжала топать ногой. Но ее брат сказал ей, что это она все начала, и пусть он не ждет от нее денег в этом месяце. Ей ничего не оставалось, как смириться с тем, что она пожертвовала больше всех на этом аукционе.
 
 Фэн Юй думал, что все закончилось, но Фу Мэнъин продолжала поднимать ставки еще на несколько предметов. Это были вещи тех, кто специально сделал ставку на ее шарф.
 
 Фу Мэнъин мстила. Но эти женщины должны были вернуть свои вещи. Если Фу Мэнъин получит их платок и использует его, чтобы вытереть пятки, а затем выбросит его, они потеряют лицо. Это будет позор для их семьи.
 
 Фэн Юй понял, что Фу Мэнъин была мстительным человеком. Фу Гуанвэй несколько раз намекал Фу Мэнъин, чтобы она прекратила. Он был организатором этого благотворительного бала, и он не хочет, чтобы его сестра все испортила. Но Фу Мэнъин делала вид, что не замечает его. Она не хотела, чтобы над ней издевались. Она все еще была расстроена тем, что потратила более 300 000 HKD. Однако она не знала, что Фэн Юй не собирался просить ее вернуть деньги.
 
 Пока аукцион не закончился, Фэн Юй больше не делал никаких ставок. Фу Гуанвэй был вне себя от радости. Пожертвования от этого благотворительного бала, не считая 1 миллиона долларов США Фэн Юя, достигли более 10 миллионов гонконгских долларов. Этот благотворительный бал был успешным!
 
 Но больше всего Фу Гуанвэй радовался тому, что Фэн Юй потратил более 400 000 HKD, чтобы помочь своей сестре вернуть шарф. Похоже, что Фэн Юй заинтересовался его сестрой. Если они действительно станут парой, это будет замечательно!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079852
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      Благотворительный бал закончился довольно поздно. Большинство гостей разъехались. Только члены семьи Фу остались на месте, чтобы помочь Фу Гуанвэю завершить все дела.
 
 Фэн Юй тоже остался в углу, поедая фрукты. Он все еще думал о песнях и танцах певцов и танцовщиц во время бала. О чем думали их партнеры? Как они могли выставить на аукцион свои умения? Были ли эти женщины их собственностью, и могли ли другие люди выставлять их на аукцион?
 
 Общая сумма, собранная на этом благотворительном балу, составила 1 миллион долларов США и 13 280 000 HKD. Это было на 4 миллиона HKD больше, чем рассчитывал Фу Гуанвэй.
 
 Несколько членов семьи Фу поздравили Фу Гуанвэя. В то же время, они чувствовали, что Фу Гуанвэю слишком повезло. Он впервые организовал благотворительный бал, и это был успех.
 
 Единственной, кто там злился, была Фу Мэнъин. Она кричала на своих старших кузин: "Эти проклятые женщины специально подняли цену на мой шарф. Почему никто из вас не помог мне?".
 
 Все они посмотрели на Фу Гуанвэя. Если бы это было в другом месте и над Фу Мэнъин издевались, они бы обязательно помогли ей. Если бы Фу Мэнъин опозорилась, то опозорилась бы и вся семья Фу. Но в этот раз все было иначе. Фу Гуанвэй велел им не вмешиваться.
 
 Фу Гуанвэй улыбнулся и указал на Фэн Юя, который все еще ел фрукты в своем углу: "Разве тебе никто не помог?"
 
 Фу Мэнъин посмотрела на своего брата, а затем на остальных двоюродных братьев. Она продолжала молчать. Фэн Юй помог ей расплатиться, но они не знают, что ей пришлось просить его о помощи. Она все еще должна вернуть Фэн Юю деньги.
 
 "Вэй Цзай, мы уже уходим. Тебе тоже пора возвращаться. У тебя на руках так много чеков. Не уходи в другое место".
 
 "Хорошо. Вы все идите первыми".
 
 Прежде чем люди семьи Фу ушли, они подошли попрощаться с Фэн Юем. Все они смотрели на Фэн Юя так, словно он был их шурином!
 
Когда на площадке остались только они трое, Фэн Юй подозвал к себе Фу Мэнъин и Фу Гуанвэя: "Вэй Цзай, я должен прояснить тебе ситуацию. У меня нет никакого интереса к твоей сестре, и у нее тоже нет никакого интереса ко мне. Ты понимаешь, что я пытаюсь тебе сказать?".
 
 Фу Гуанвэй моргнул. Ты не интересуешься моей сестрой? Кого ты обманываешь? Почему вы потратили несколько сотен тысяч гонконгских долларов, чтобы помочь моей сестре вернуть ее шарф? Почему вы пожертвовали 1 миллион долларов США на первом танце? Если вы делаете это не для того, чтобы произвести впечатление на мою сестру, то почему?
 
 Эти два человека были слишком упрямы.
 
 "Я знаю. Я знаю. Вы оба не имеете ничего общего друг с другом?" сказал Фу Гуанвэй. Но его глаза и выражение лица говорили о том, что он не верит Фэн Юй!
 
 Фэн Юй посмотрела на Фу Мэнъин и набралась смелости: "Брат, это невозможно, чтобы я и Фэн Юй были вместе. Это я попросила его помочь мне выиграть шарф. Я все еще должна вернуть ему деньги".
 
 А? Сестра была той, кто попросил Фэн Юя о помощи, и поэтому он сделал ставку на ее шарф? Если вспомнить аукцион, то это было действительно так. Кроме шарфа, Фэн Юй не делал никаких ставок.
 
 "Брат Фэн, я думаю, что сестра тебе очень идет. Мой отец также сказал, что он не против, чтобы она стала твоей любовницей". сказал Фу Гуанвэй.
 
 "Брат, что ты говоришь?!" закричал Фу Мэнъин.
 
 "Что я сказал? Разве ты не видела, как эти люди смотрели на тебя сейчас?!" огрызнулся Фу Гуанвэй.
 
 Слухи все еще оставались в кругу их друзей. Если однажды СМИ подхватят эту новость, и весь Гонконг узнает об этом, семья Фу будет опозорена. Кроме того, что не так с Фэн Юем? Молодой, богатый и с огромным потенциалом. Где еще она может найти такого человека, как Фэн Юй?
 
 Фэн Юй схватил Фу Гуанвэя за плечи: "Вэй Цзай, это было только то, чего вы все хотели. Вы когда-нибудь спрашивали меня, чего хочу я? Вернись и расскажи об этом дяде Фу. Я не хочу, чтобы подобное повторилось".
 
 Фэн Юй повернулся и пошел прочь.
 
 Вы толкаете свою дочь ко мне, и я должен согласиться? Да, вы не возражаете; она становится моей любовницей. Но мне не интересно пытаться изменить сексуальную ориентацию лесбиянки.
 
 Увидев, что Фэн Юй уходит, Фу Гуанвэй вздохнул. Похоже, его сестре и Фэн Юю не суждено было быть вместе. В то же время он был взбешен. Почему она была лесбиянкой? Если бы сестра и Фэн Юй были вместе, он бы позволил Фэн Юю инвестировать все свои деньги за него. Он мог бы просто наслаждаться жизнью каждый день и иметь неограниченное количество денег!
 
 Но даже если Фу Мэнъин и Фэн Юю не суждено быть вместе, она должна хотя бы больше общаться с другими мужчинами. Во время всего бала Фу Мэнъин только и делала, что ела!
 
 ......
 
 Хэ Чжаоцзи только что вернулся с обеда и заметил, что у входа в компанию стоит много людей. Неужели в компании что-то случилось?
 
 "Что случилось? Я генеральный директор компании "Wind and Rain Consulting". Все вы можете обращаться ко мне, если у вас возникнут проблемы с компанией". крикнул Хэ Чжаоцзи.
 
 "Менеджер Хэ, не волнуйтесь. Мы сами справимся с этими клиентами". Из толпы вышел брокер.
 
 Хэ Чжаоцзи был ошеломлен. Что сказал этот брокер? Эти люди были клиентами компании?
 
 Брокеры знали правила компании. Они принимали только инвестиции свыше 1 миллиона HKD. Там было не менее дюжины человек. Все они были клиентами компании?
 
 Хэ Чжаоцзи сразу же расспрашивает сотрудников стойки об этих людях. Когда Хэ Чжаоцзи услышал, что все эти люди действительно являются клиентами, он обрадовался.
 
 Там было так много людей. Даже если они вложат по 1 миллиону HKD каждый, это будет более 10 миллионов HKD. В этом месяце цель снова возрастет.
 
 "Менеджер Хэ, пожалуйста, подпишите этот документ". Брокер передал Хэ Чжаоцзи ручку и контракт.
 
 Хэ Чжаоцзи отсканировал документ. Это был контракт компании с указанием суммы инвестиций. 8 миллионов!
 
 Старику Лю сегодня повезло. Ему удалось заполучить крупного клиента. Hmmm.... результат этого месяца будет еще лучше.
 
Другой брокер передал ему еще один контракт. Хэ Чжаоцзи даже не смог вернуться в свой офис.
 
 Этот контракт был на 10 миллионов HKD. Он был даже более значительным, чем предыдущий.
 
 А? Еще один крупный клиент? Что происходит сегодня? Откуда взялись все эти крупные клиенты?
 
 Следующий контракт стоил 7 миллионов HKD.
 
 Следующий контракт стоил 13 миллионов HKD.
 
 ......
 
 Хэ Чжаоцзи пожалел о своем решении отправиться на обед в дальнее место. Если бы он был поблизости, некоторые из этих людей могли бы стать его клиентами.
 
 Он не знал, откуда взялись эти люди. Утром этих людей не было в компании, и никто не сказал ему, что придут клиенты для подписания контракта. Это означало, что эти люди пришли в полдень и подписали договор на месте.
 
 Насколько они доверяли компании, чтобы подписать договор в короткий срок? Брокерам даже не пришлось объяснять продукты компании, и они подписали договор?
 
 Почему это произошло? Эти люди вкладывали столько денег, разве они не должны быть рациональными? Хотя Хэ Чжаоцзи говорил своим клиентам, что если они оставят свои деньги в Wind and Rain Consulting, то это будет лучшим решением в их жизни. Но ни один клиент не подпишет контракт так быстро.
 
 Эти люди были теми, кто вчера получил именные карточки Фэн Юя. Они подумали о пожертвовании Фэн Юя и захотели узнать о его компании. Расспросив о Wind and Rain Consulting, они узнали, что эта инвестиционная компания никогда не терпела убытков со дня своего открытия. Доходность тоже была высокой.
 
 Неудивительно, что Фэн Юй смог пожертвовать столько денег, не потупив взор. Его компания делала деньги. Если бы и их компания могла иметь такие доходы, они бы тоже смогли делать пожертвования, как Фэн Юй.
 
 Кроме того, эти люди захотели стать ближе к Фэн Юю после того, как узнали, что Фэн Юй был китайским партнером Фу Гуанчжэна.
 
 Если бы они могли быть похожими на Фу Гуанчжэна и сотрудничать с Фэн Юем, то их активы увеличились бы в разы!
 
 Всю вторую половину дня поток клиентов не иссякал. Стопка контрактов перед Хэ Чжаоцзи становилась все выше и выше.
 
 Хэ Чжаоцзи работал до ночи и понял, что в этот день более 50 человек пришли инвестировать в компанию. Многие из этих людей показались ему знакомыми. Кажется, он видел их в газетах. Общая сумма средств, поступивших в компанию в этот день, составила более 500 миллионов HKD!
 
 Сумма инвестиций в этот день была больше, чем за весь прошлый год! Но почему это произошло?
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      Через два дня после благотворительного бала Фу Ронгбинг снова пригласил Фэн Юя к себе домой на ужин. Но на этот раз Фэн Юй отклонил его приглашение.
 
 После этого Фэн Юй купил билет на самолет и вернулся в Пекин. В Пекине у него было еще много работы. Но главным приоритетом для него по-прежнему оставалась звукозапись.
 
 Студия звукозаписи была готова, и Фэн Юй настоял на том, чтобы лично проверить студию. Он потратил деньги, а что, если его продакт-плейсмент был настроен неправильно?
 
 "Что это за картинка на полу? Поменяйте ее на наш логотип "Ветер и дождь" и слова "Счастливый словарь" с обеих сторон. Именно так. Логотип должен быть большим и заметным".
 
 "Почему экран расположен вертикально? Измените его на 445 градусов. Так участники и ведущий смогут взаимодействовать. Если вы поставите его вертикально, он будет загораживать ведущего. Как они смогут взаимодействовать?"
 
 "Сделайте столы побольше. Этот слишком мал, чтобы на нем что-то разместить". А? У ведущего нет реплик и сценариев, поэтому нам не нужен стол, чтобы на нем что-то разместить? Ведущему и участникам не нужно пить воду? Разве я не говорил вам, что Lehaha также является одним из спонсоров? Зеленый чай может успокоить нервы участников. Вы знаете об этом?"
 
 "Вы можете разместить гигантскую куклу мультяшного персонажа Lehaha, гигантского суперфана или Aiwa Pager здесь, на зрительской трибуне. В противном случае зрительские трибуны будут слишком скучными. Вы хотите сказать, что зрителям неинтересно смотреть на зрительскую трибуну? Вы уже участвовали в постановке гала-ужина CCTV? Разве вы не знаете, что зрители перед телевизором любят видеть живую аудиторию? Знаете ли вы, что один из сегментов этой программы обращается за помощью к живым зрителям?"
 
 "Почему полки для призов такие маленькие? Кто сказал, что мы будем размещать здесь настоящие продукты? Нам просто нужно разместить коробки с продуктами. Вы хотите, чтобы участники несли со сцены настоящий VCD-плеер? Пусть они просто унесут со сцены пустую упаковку, а потом выкупят настоящую вещь в кулуарах".
 
 ......
 
В студии Фэн Юй был в ярости. Эти люди были слишком глупы. Все они не могли мыслить нестандартно. Фэн Юй потратил столько денег, а они не знают, как дать его продукции больше экранного времени. Оформление сцены и зрительской трибуны было почти таким же, как и на сцене!
 
 Каждая деталь должна привлекать внимание и демонстрировать спонсируемые продукты.
 
 Заместитель начальника Цзя также придавал особое значение этой программе. Из-за этой программы он рассорился с остальными заместителями. Если бы эта программа не была хорошо принята зрителями, это оказало бы на него негативное влияние.
 
 Фэн Юй отдавал приказы рабочим, а заместитель начальника Цзя разговаривал с главным директором: "Старина Янь, что ты думаешь об изменениях, которые хотел внести Фэн Юй?"
 
 "Некоторые были разумными, но некоторые были просто для демонстрации продукции его компании. Он хочет разместить логотипы своей компании на полу сцены, колоннах, окружении и даже на крыше. Какое отношение это имеет к данной программе?" пожаловался директор Янь.
 
 "Старина Янь, оставь это. Это тоже так". Фэн Юй потратил много денег, чтобы спонсировать эту программу. Кроме места проведения и работников, CCTV не нужно тратить ни цента. Мы должны убедиться, что эта программа будет успешной. В следующем году заместитель главного директора CCTV 3 уходит на пенсию. Вы понимаете?"
 
 Директор Янь услышал это, и его рука задрожала от волнения. Он тут же ударил себя в грудь и пообещал, что прислушается к предложениям Фэн Юя. Он постарается, чтобы эта программа была лучше, чем !
 
 Поскольку заместитель начальника Цзя так ясно дал понять директору Яню, директор Янь тоже не заботился о своем директорском самолюбии. Он просто сделает то, что хотел Фэн Юй. Если он станет заместителем главного директора, ему не нужно будет так много работать.
 
 Заместитель начальника Цзя похлопал директора Яня по плечу и ушел, улыбаясь. Еще через два дня, после того как Фэн Юй внесет изменения в программу, начнется ее запись.
 
 Заместитель начальника Цзя приедет еще раз, чтобы посмотреть запись в прямом эфире.
 
 ......
 
 Через 3 дня началась запись первого эпизода. Зрителями были в основном студенты Пекинского университета. Были также некоторые члены семей сотрудников CCTV. Некоторые из зрителей были работниками CCTV. Но те, кто сидел впереди, были руководителями CCTV. Они хотели увидеть, что представляет собой эта программа.
 
 За кулисами Фэн Юй рассказывал Ни Пин о том, что нужно отметить.
 
 "Эта программа будет проверять психическое состояние конкурсантов. После того, как участник выбрал свой ответ, независимо от того, правильный он или нет, вы должны спросить его: "Это ваш окончательный ответ?" и дать ему возможность пересмотреть свой ответ".
 
 "А что, если его первый ответ правильный, а после того, как я задал ему этот вопрос, он изменил его на неправильный?" спросил Ни Пин.
 
 "Но если он изначально выбрал неправильный ответ, он может изменить его на правильный. Неважно, какой ответ выберет участник, это его проблема. Нужно только дать ему возможность подтвердить свой ответ и не позволять ему потом передумать". Это тоже одна из особенностей этой программы".
 
 В прошлой жизни Фэн Юя, часть этой программы, которая произвела на него неизгладимое впечатление, заключалась в том, что Ван Сяоя спрашивала конкурсантов: "Это ваш окончательный ответ?". Хотя зрители и высмеивают то, как Ван Сяоя вел эту программу, эта фраза стала самой популярной в то время.
 
 Закончилась вступительная музыка, и Ни Пин вышла в центр сцены. Все зрители встали и закричали: "Словарь счастья ветра и дождя, захватывающая проверка знаний!".
 
 Лидеры на зрительской трибуне тоже сразу встали, увидев, что остальные зрители встали. Они не знают аплодисментов и могли только открывать и закрывать рты, делая вид, что кричат в унисон. После того, как все зрители сели на свои места, лидеры задумались в своих сердцах. Это приветствие было интересным.
 
 Он включает в себя название программы и по-прежнему указывает на суть этой программы. Кроме того, она легко запоминалась зрителями. Кто это придумал? Позволить зрителям в прямом эфире выкрикивать название программы?
 
 "Добрый вечер всем зрителям. Это новейшее шоу-викторина CCTV. Счастливый словарь. Отвечайте правильно на вопросы и выигрывайте крупные призы. Эта программа спонсируется компанией Wind and Rain Electronics, Технология может изменить нашу жизнь. Мы открыты для заявок от зрителей на участие в этой программе...... Хорошо. А теперь давайте поприветствуем нашего первого участника".
 
 Зрители зааплодировали, когда конкурсант поднялся на сцену. Этот участник был профессором Пекинского университета, и он был специально приглашен CCTV для участия. Среди зрителей было много студентов Пекинского университета, и они наверняка поддержат своего профессора.
 
 "Добрый вечер, господин. Пожалуйста, присаживайтесь. Я Ни Пин. Не могли бы вы представиться?"
 
 "Добрый вечер. Меня зовут Чжао Люй, 38 лет. Я профессор Пекинского университета. Я увидел в газетах объявление о вашей программе с просьбой принять участие в ней и позвонил. Я очень удивлен, что меня выбрали в качестве одного из участников". Профессор Чжао сел с уверенным видом.
 
 Профессор в молодом возрасте, 38 лет, был доказательством своего успеха. Это было привлекательным моментом. Хотя профессор выглядит уверенно, Фэн Юй не думает, что этот профессор Чжао сможет правильно ответить на все 10 вопросов. Вопросы были изменены с 12 на 10, но их сложность значительно возросла.
 
 "Профессор Чжао, какая ваша самая большая мечта?"
 
 "Мой родной город - бедная деревня в сельской местности. Там много детей, которые не могут позволить себе ходить в школу. Я хочу выиграть призовой фонд и пожертвовать его им".
 
 Фэн Юй посмотрел на директора студии, и тот покачал головой. Это было организовано не ими. Фэн Юй не знал этого профессора Чжао и никогда не ожидал, что мечта этого профессора - пожертвовать свои призовые деньги.
 
 Фэн Юй наклонился и прошептал директору на ухо. Директор кивнул.
 
 "Профессор Чжао, я вижу много студентов из Пекинского университета. Кажется, они здесь, чтобы поддержать вас. Вы уверены, что сможете правильно ответить на все 10 вопросов и выиграть главный приз, чтобы исполнить свою мечту?"
 
 "Да!"
 
 "Хорошо, я желаю тебе успеха. А теперь ответьте мне. Готов ли ты начать?"
 
 "Я готов!"
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      "Первый вопрос: 1 кг шерсти и 1 кг металла, что тяжелее? A: 1 кг шерсти, B: 1 кг металла, C: оба одинаковы".
 
 Профессор Чжао улыбнулся и ответил: "Ответ: C. Оба одинаковы".
 
 Ведущий из CCTV на зрительской трибуне рассмеялся. Одинаковые? Профессор? 1 кг металла должен быть тяжелее!
 
 "Это ваш окончательный ответ?" снова спросил Ни Пин.
 
 "Да. Потому что и шерсть, и металл имеют массу 1 кг. Но объем шерсти будет намного больше, чем металла".
 
 "Поздравляю. Ваш ответ правильный!"
 
 Аудитория зааплодировала. Лидер, который только что смеялся, понял, что упустил из виду вес шерсти и металла. Он думал, что если вопросы такие простые, то он сможет быстро ответить на все вопросы. Но теперь, похоже, вопросы были не такими уж простыми.
 
 Профессор Чжао продолжил правильно отвечать на два вопроса и прошел первый этап. Призы за первый этап составляли 1 000 юаней и приз. Но если он решил взять приз, то должен был отказаться от остальных вопросов.
 
 "Профессор Чжао, вы уверены, что хотите продолжать?"
 
 "Уверен. Мне нужно выиграть больше призовых денег".
 
 "Хорошо. Мы продолжим с вопросами. Пожалуйста, посмотрите на следующий вопрос......".
 
 На пятом вопросе профессор Чжао замешкался. Это был вопрос из серии "Образ жизни". Не зная ответа, он сказал Ни Пин: "Я воспользуюсь одним из своих "спасательных кругов". Я прошу помощи у живой аудитории".
 
 Студент поднял руку и дал профессору Чжао правильный ответ. Профессор Чжао прошел второй этап.
 
 Когда профессор Чжао дошел до восьмого вопроса, он уже израсходовал все свои линии жизни. Но он все равно решил продолжить отвечать на оставшиеся вопросы.
 
 Однако, когда профессор Чжао дошел до 10-го вопроса, он ответил неправильно.
 
 "Мне жаль. Ваш ответ на этот вопрос неверен. Ваша призовая сумма будет обнулена. Однако у вас останется утешительный приз - плеер Aiwa Walkman".
 
 Аудитория в прямом эфире застонала от разочарования.
 
 Профессор Чжао также чувствовал себя подавленным. Он не ожидал, что ответил на все сложные вопросы по физике, химии, математике и истории. Но на последний вопрос о стиле жизни он ответил неправильно.
 
 Процент того, что трехцветная кошка - самка, составлял более 99%! Профессор Чжао никогда раньше не держал домашних животных, и откуда он мог знать ответ?!
 
 "Профессор Чжао, мне жаль, что все ваши призовые деньги потеряны. Но не волнуйтесь. Директор только что передал мне сообщение для вас. Компании Wind and Rain Electronics, Aiwa Electronics, Lehaha Corporation и Tai Hua Education Fund изучат ситуацию в вашем родном городе и будут спонсировать систему образования. Они позаботятся о том, чтобы все дети там могли ходить в школу!".
 
 Услышав слова Ни Пина, зрители зааплодировали. Профессор Чжао также был ошеломлен. Он встал и поблагодарил ведущего и спонсоров.
 
 Фэн Юй все это время жертвовал на школы и не возражал против того, чтобы дать немного денег этой деревне. После выхода этого эпизода в эфир и освещения в газетах, это, несомненно, еще больше поднимет социальное положение его компании!
 
 В следующем году летом будет легче набрать студентов-выпускников Пекинского университета.
 
 Несколько руководителей, сидящих впереди, одобрительно кивнули. Если бы это вышло в эфир, рейтинг, несомненно, был бы высоким. Эта программа была захватывающей. Вопросы касались самых разных странных тем. Они не смогли ответить даже более чем на половину из них. Но были ли эти вопросы слишком сложными?
 
 Даже профессор не смог ответить на все вопросы. А что будет с остальными? Будет ли зрителям по-прежнему интересно смотреть?
 
 "Давайте поприветствуем следующего участника".
 
 Кто-то в рабочем костюме поднялся на сцену и с энтузиазмом помахал зрителям. Он чувствовал себя суперзвездой. На его униформе была надпись - Songjiang Motors.
 
 Когда Ни Пин увидела этого рабочего, поднимающегося на сцену в своей униформе, она была ошеломлена. Но она быстро пришла в себя.
 
 "Добрый вечер, господин. Присаживайтесь.
 
 Я Ни Пин, не могли бы вы представиться?".
 
 "Добрый вечер. Меня зовут Сунь Дахай. Я из северо-восточной части города Бин. Я работаю в Первом автомобильном филиале фабрики Bing City Machinery Company". Он говорил с северо-восточным акцентом, и живая аудитория засмеялась.
 
 "Господин Солнце, могу я узнать, как вас выбрали?"
 
 "Однажды после работы я услышал об этой программе по радио и позвонил, чтобы подать заявку. Я также не ожидал, что меня выберут. Моя жена вообще не разрешила мне приехать. Она сказала, что у меня только среднее образование, и я наверняка проиграю на первом же вопросе в такой викторине. Но я хочу выиграть приз, чтобы привезти свою семью на отдых. Я хочу, чтобы они посетили все провинции Китая".
 
 Руководители CCTV нахмурились. Этот участник был выбран спонсорами? Рабочий со средним образованием? Он может даже не ответить на первые три вопроса. Если он не сможет ответить даже на первый вопрос, эта программа станет посмешищем!
 
 Все зрители в прямом эфире тоже думали так же. Даже высокообразованный профессор не смог бы ответить на все вопросы, не говоря уже о таком рабочем, как Сунь Дахай.
 
 Зрители рассмеялись, когда появился первый вопрос. Этот Сунь Дахай даже не знает азбуки. Как этот человек осмелился участвовать в этой программе?
 
 Но Сунь Дахай сумел правильно ответить на первые три вопроса. Сунь Дахай получил эти знания в ходе работы на семинарах и смог применить их в ответах на вопросы.
 
 Но зрители посчитали, что это предел возможностей Сунь Дахая. Он должен взять призовой фонд первого этапа и уйти. Однако Сунь Дахай все еще хотел продолжать!
 
 Пятый вопрос был об истории. Это был необычный вопрос. В нем спрашивалось, кто был третьим императором династии Северная Сун.
 
 "Я выбираю третий ответ. Чжао Хэн".
 
 "Это твой окончательный ответ?"
 
 "На самом деле, я не знаю ответа. Я только предполагаю. У моих родителей 3 сына, и я - третий. Поэтому я выбираю третий ответ.
 
 Да, третий ответ". Сунь Дахай ответил.
 
 "Поздравляю. Ваш ответ правильный!"
 
 Аудитория в прямом эфире была шокирована. WTF? Этот участник не знал ответа и угадал его наугад. Только потому, что он был третьим сыном и выбрал третий ответ, он угадал его правильно?
 
 Но таково было правило. Участнику не нужно знать, знает ли он ответ на вопрос, лишь бы он угадал его правильно. Это было то же самое, что сидеть за тестом с несколькими вариантами ответов. За каждый правильный ответ начислялись баллы.
 
 Зрители в прямом эфире думали, что этот счастливый участник откажется отвечать на остальные вопросы и заберет денежный приз второго этапа, но он решил продолжить викторину. Думал ли он, что ему еще повезет правильно ответить на остальные вопросы? 3 000 юаней - не такая уж маленькая сумма, к тому же были и другие призы.
 
 Когда этот работник отвечал на 8-й вопрос, даже лидеры среди зрителей посчитали, что этому человеку слишком повезло. Восьмой вопрос был об астрономии. Этот рабочий не знал ответа, и он выбрал ответ, состоящий из наибольшего количества слов. Он ответил правильно!
 
 Этот работник достиг 3-го этапа исключительно благодаря своему везению, и он все еще хотел продолжать.
 
 Этот рабочий не знает ответа на последние 2 вопроса, но он все равно ответил правильно благодаря своей удаче. Это превзошло ожидания аудитории. Этот рабочий ответил правильно на все 10 вопросов благодаря своей необыкновенной удаче!
 
 Когда ведущий объявил, что этот рабочий успешно прошел все этапы и выиграл 10 000 юаней и другие призы, зрители зааплодировали.
 
 Рабочий добился того, чего не смог сделать высокообразованный профессор! Значит ли это, что каждый может выиграть в этой викторине только благодаря удаче?
 
 Кроме заместителя начальника Цзя, остальные руководители CCTV не знали, что это было организовано, и рабочий знал ответы до начала викторины.
 
 Все были шокированы. Это было слишком драматично. Профессор только что проиграл рабочему?!
 
 Примечания переводчика: Узнал сегодня кое-что новое.
 
 Почти все трехцветные кошки - самки.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Calico_cat
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      Запись первого эпизода закончилась. Несколько руководителей смотрели друг на друга, и все они не знали, что сказать об этой программе. Эта программа была развлекательной, познавательной, и в ней было много ярких моментов. Но чтобы профессор проиграл рабочему? Разве такое вообще возможно?
 
 Заместитель начальника Цзя также посмотрел на Фэн Юя. Не слишком ли это? В первом эпизоде было показано, как профессор не смог пройти викторину, а победителем стал рабочий. Там также была домохозяйка, которая сдалась в середине и забрала часть призовых денег. Но каков будет эффект, если показать, что профессор проиграл рабочему?
 
 К счастью, это была записанная программа. Эта программа выйдет в эфир после Нового года, и еще было время, чтобы написать об этом в твиттере.
 
 "Фэн Юй, по реакции зрителей в прямом эфире я понял, что им это понравилось. Но может ли это действительно выйти в эфир?"
 
 "Шеф Цзя, большинство зрителей здесь - студенты Пекинского университета. Они здесь, чтобы поддержать своего профессора. Они не высказали никаких возражений, когда рабочий победил. Почему другие зрители должны поднимать вопросы по поводу победы рабочего? Обычный рабочий победил профессора. Разве вы не думаете, что это хороший рекламный инструмент?"
 
 "Рекламный инструмент?"
 
 "Именно так. Мы передадим эту новость по радио и в газетах, чтобы прорекламировать этот эпизод. Заголовок будет "Профессор проигрывает рабочему". Я гарантирую, что рейтинги первого эпизода вас удивят". уверенно ответил Фэн Юй.
 
 Уловки - обязательное условие при продвижении. Если бы это была обычная реклама, зрители забыли бы о ней. Но после того, как были объявлены заголовки, это определенно вызовет интерес у многих зрителей.
 
 На следующий день Beijing Dailly, Longjiang Daily и газеты всех провинций вышли с одинаковыми заголовками. Профессор проиграл рабочему!
 
 Многие люди, увидев эти заголовки, заинтересовались. Они даже пропустили остальные новости и сначала прочитали этот репортаж. Как профессор мог проиграть рабочему? Это была драка?
 
Если бы дело дошло до драки, то эти худые и хрупкие профессора не смогли бы противостоять этим крепким и сильным рабочим. Но как профессор мог вступить в драку с рабочим?
 
 А? Викторина?
 
 Профессор Пекинского университета проиграл рабочему с фабрики города Бинг?
 
 Этот рабочий учился только до средней школы?
 
 Когда они закончили читать этот отчет, они заметили последнее предложение. "Для получения более подробной информации, пожалуйста, настройтесь на новое эстрадное шоу CCTV, выходящее в эфир 2 января 1994 года в 7.40 вечера".
 
 Там также были подробности о том, как подать заявку на участие в конкурсе. Заинтересованные лица могли позвонить и зарегистрироваться или отправить заявку по почте.
 
 Никаких подробностей об этой программе и правил не было.
 
 Но отсутствие подробностей повышает любопытство читателей. Им было интересно узнать о правилах этого викторинного шоу и о том, как человек со средним образованием выиграл профессора в викторинном шоу? Некоторые из самых любопытных читателей начали подавать заявления.
 
 Это сообщение вызвало бурную реакцию. Больше всех пострадал профессор Чжао из Пекинского университета.
 
 Профессор одного из лучших университетов Китая проиграл рабочему в викторине. Были ли профессора из Пекинского университета бесполезными или этот рабочий был необычным?
 
 Даже если этот рабочий был необычным, профессор Пекинского университета не должен был проиграть!
 
 Когда руководители Пекинского университета увидели отчет, у них возникло тревожное чувство. Этот инцидент, несомненно, повлияет на репутацию университета. Кто был этот профессор Чжао? С какого он факультета? Вызовите его немедленно!
 
 ......
 
 "Это те вопросы, на которые вы ответили в тот день?" Руководители школы собрались вокруг листа бумаги. Профессор Чжао записал все вопросы, на которые он ответил.
 
 Несколько лидеров посмотрели друг на друга и сглотнули слюну. Некоторые из них не были уверены в ответах.
 
 "На сколько вопросов вы ответили правильно?" спросил заместитель директора.
 
 "9 вопросов. Я неправильно ответил на последний вопрос".
 
 Все руководители сразу же посмотрели на 10-й вопрос.
 
 Процентное соотношение трехцветной кошки: A: 99% самки; B: 99% самца; C: 100% самца.
 
 Они просмотрели варианты и проанализировали вопрос. Судя по вариантам, вероятность того, что этот трехцветный кот - самец, должна быть выше. Ответ не должен быть на 100% мужским. Ответ на этот вопрос должен быть B, 99% мужского пола.
 
 "Какой ответ ты выбрал?"
 
 "Я выбрал B". ответил профессор Чжао.
 
 Руководители школы были шокированы. Что? B был неправильным ответом? Может ли быть ответ С?
 
 Профессор Чжао продолжил: "Правильный ответ - А. Это вопрос об образе жизни. Это также можно считать вопросом биологического рода. Я спросил профессора с нашего биологического факультета и выяснил, почему ответ был А. На основе родового вопроса......".
 
 Профессор Чжао был расстроен тем, что неправильно ответил на вопрос, и после того, как он вернулся из CCTV, он сразу же отправился искать профессора биологии, чтобы выяснить причину ответа.
 
 Руководители не знают, что сказать. Все они не могли даже сравниться с профессором Чжао. По крайней мере, профессор Чжао смог правильно ответить на первые 9 вопросов. Но почему он проиграл рабочему? Если бы он проиграл студенту университета, университет все равно не выглядел бы плохо.
 
 Допросив профессора Чжао, они выяснили, что рабочий знал ответы только на 4 вопроса. Он использовал свои спасательные круги, чтобы ответить на 3 вопроса, а остальное - благодаря его удачной догадке!
 
 Угадал?! Рабочий выиграл профессора своего университета благодаря угадыванию? Руководителям действительно хотелось плакать.
 
 Когда руководители узнали, что профессор Чжао участвовал в этой программе, чтобы собрать средства для детей своей родной деревни, они не стали делать ему замечание.
 
 Но после того, как они посмотрели на вопросы викторины, им стало спокойнее. Они знали, что университет Хуацин, несомненно, пришлет своих людей для участия. Если университет Хуацин проиграет в викторине, то Пекинский университет не будет опозорен. Hmmm.... Если университет Хуацин не собирается участвовать, они должны дать им несколько "поощрений".
 
Когда они еще только планировали, что делать, зазвонил телефон на столе директора.
 
 "Алло? Старый Чу? Сегодняшняя "Beijing Daily"? О, я прочитал. Что случилось? Вы говорите о профессоре Чжао? Все в порядке. Хотя он проиграл, он сделал нам честь. Профессор вашего университета Хуацин тоже участвует? Запись будет через 2 дня? Хмф! Я не могу свободно пообедать с вами. Если больше ничего нет, я повешу трубку!".
 
 Повесив трубку, директор улыбнулся. Ему даже не нужно ничего делать, а университет Хуацин уже прислал кого-то для участия. Каждый год Пекинский и Хуацинский университеты боролись за лучших студентов. Но Пекинский университет всегда будет первым!
 
 Хмф! Вы думаете, что отправив профессора для участия в этой программе, вы покажете возможности своего университета? Вы думаете, что таким образом вы наберете больше студентов? Хахаха. Сначала нужно иметь удачу. Но я думаю, что профессор, которого вы послали, не сможет достичь даже третьего этапа. Если это действительно произойдет, то пострадает репутация университета Хуацин!
 
 В производственную группу CCTV неожиданно пришло много претендентов. Большинство из них были профессорами. Что их удивило, так это количество профессоров из Университета Хуацин, которые подали заявки.
 
 Но команда вспомнила слова Фэн Юя. Эта программа была для простых людей. В ней не должно участвовать слишком много профессоров. Поэтому команда выбрала двух профессоров, основываясь на популярности их университетов. Один из них был из университета Хуацин.
 
 Производственная команда вздохнула. Неужели этот университет Хуацин думает, что вопросы в этой программе легкие? Подождите, пока вы увидите вопросы, и вы узнаете.
 
 Производственная команда чувствовала, что после выхода этой программы в эфир они больше не должны получать никаких заявок от профессоров. Эти профессора любят быть в центре внимания и дорожат своей репутацией. Они не могут смириться с проигрышем на национальном телевидении.
 
 Даже если они не возражают, их школы также не позволят им участвовать!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079856
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      "Профессор Янг тоже будет участвовать в этой программе? Я хочу посмотреть ее". Ли На обняла Фэн Юя и взволнованно сказала.
 
 "Нет никакой спешки. Запись во второй половине дня. Сейчас еще рано". Приходи.... Сегодня я научу тебя новой позе. Она называется "по-собачьи"".
 
 "Прекрати. Вчера мы делали это 3 раза. Ты не устала?"
 
 "Кто может устать от этого? Если ты беспокоишься, что я устал, ты можешь быть сверху. Иди... иди и завоюй меня.......".
 
 ......
 
 "Это на моем теле". сказал Ли На.
 
 "Неважно. Я искупаю тебя позже". Фэн Юй встал с кровати и собирался отнести Ли На в ванную.
 
 "Ahhhh.... Я могу искупаться сама".
 
 "Это я тебя испачкал, поэтому я должен помочь тебе смыть грязь. Этому нас учил наш учитель!" сказал Фэн Юй.
 
 "Какой учитель научил вас этому?"
 
 "Учительница Аой Сора...... Неважно. Ты также не знаешь, кто она. Я покажу тебе ее диски в другой раз". ответил Фэн Юй.
 
 Ли На замерла на некоторое время, прежде чем поняла, о каких "дисках" говорит Фэн Юй. Должно быть, это те японские фильмы! Когда она все еще думала о дисках, Фэн Юй отнес ее в ванную.
 
 Хотя они ничего не делали, Фэн Юй все равно чувствовал себя очень счастливым. Когда они вышли из ванной, было уже позднее утро.
 
 Оба отправились на обед, а затем пошли в CCTV.
 
 У входа они увидели Вэнь Дунцзюня, который вышагивал взад и вперед. Чжан Хань и Вэнь Дунцзюнь никогда раньше не видели прямую запись эстрадной программы. Чжан Хань пришлось умолять отца и врать ему, прежде чем он разрешил ей выйти.
 
 У Вэнь Дунцзюня не было пропуска в CCTV, и они не могли войти.
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь увидел Фэн Юя и Ли На, он помахал рукой стоящей неподалеку машине. Чжан Хань вышел из машины и подбежал к нему.
 
 "Ли На, Фэн Юй, почему вы так опоздали?" ворчал Чжан Хань. Они должны были встретиться в 13:00, а было уже 13:30.
 
 Ли На покраснела, но Фэн Юй спокойно ответил: "Мы не смогли поймать такси".
 
 Хмф! Я так долго одалживал тебе свою машину. Что плохого в том, чтобы опоздать на некоторое время?
 
Вэнь Дунцзюнь улыбнулся и сказал: "Хорошо, что вы здесь. Поторопись и проведи нас внутрь".
 
 У Фэн Юя тоже нет пропуска. Но он просто вошел вместе с Ли На. Охранник на входе отдал честь Фэн Юю. Вэнь Дунцзюнь увидел это и быстро последовал за Фэн Юем вместе с Чжан Ханем.
 
 Какая большая разница...... Раньше этот охранник все еще спрашивал пропуск. Почему же теперь он молчит?
 
 "Сегодня днем CCTV будет записывать два эпизода. Там будут профессор из университета Хуацин и профессор из Пекинского педагогического университета. Также будут участвовать полицейский, врач, рабочий, техник, писатель и домохозяйка. Как вы думаете, кто победит?" спросил Фэн Юй во время прогулки.
 
 "Разве это не викторина? Должно быть, победят профессора". уверенно сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Как остальные участники могли победить профессоров в плане знаний?
 
 Чжан Хань потянул Вэнь Дунцзюня за руку: "Ты забыл о новости, которую передали по радио? Профессор из Пекинского университета проиграл рабочему".
 
 "Это, должно быть, фальшивка. Я думаю, что рабочий знал ответы еще до начала викторины. С этим рабочим что-то не так!" уверенно сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Фэн Юй удивленно посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Даже этот болван мог догадаться, что все было подстроено, тогда и телезрители должны были догадаться.
 
 Фэн Юй сразу же спросил: "Откуда ты знаешь?"
 
 Вэнь Дунцзюнь с презрением посмотрел на Фэн Юя: "Мне вообще нужно догадываться? Скажи мне, ты имеешь отношение к этой программе?"
 
 "Я спонсор этой программы, и я предоставляю призы. Что случилось?"
 
 "Что не так? Это ясно написано в газете. Этот рабочий - работник компании "Бинг Сити Машинери". Вы ведь тоже связаны с этой компанией? Я слишком хорошо тебя знаю. Вы должны были сказать ему ответы. Когда мы учились в начальной школе, ты всегда списывал во время тестов, копируя мои ответы!" сказал Вэнь Дунцзюнь и гордо поднял голову.
 
 "Это ты все время копировал мои домашние задания!" ответил Фэн Юй.
 
 В то же время он почувствовал облегчение. Вэнь Дунцзюнь мог догадаться об этом, потому что слишком хорошо знал Фэн Юя. Телезрители не смогут увидеть, что все было подстроено.
 
 Ли На спросил Фэн Юя: "Ты это устроил?".
 
 "Да. Это нужно для того, чтобы создать яркие моменты для этой программы. Поэтому эти два профессора, возможно, не смогут пройти слишком много этапов сегодня!" Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Ты догадался, что профессора победят сегодня? Эти странные вопросы требуют, по крайней мере, группы профессоров, чтобы ответить на все правильно!
 
 Вэнь Дунцзюнь выглядел так, будто получил сильный удар: "Ты позволил кому-то узнать ответы сегодня? Ты не можешь этого сделать. У меня пари с соседями по комнате!".
 
 "Правильно!" Ты знал, что эта программа как-то связана со мной, и все равно осмелился поспорить с кем-то?
 
 "Если я буду участником, я не проиграю!" возразил Вэнь Дунцзюнь.
 
 Фэн Юй проигнорировал Вэнь Дунцзюня. Даже работники производственной группы, которые собирали вопросы, не осмеливались утверждать, что они обязательно победят в этой викторине. В ней было не менее 10 000 вопросов, и она будет обновляться каждую неделю. Кто знает, какой вопрос будет задан.
 
 В студии звукозаписи Фэн Юй заметил, что все очень заняты. Что случилось? Не должно быть никаких проблем. Они уже записали 3 эпизода.
 
 Фэн Юй схватил за руку одного из режиссеров, и тот сказал: "Менеджер Фэн, отпустите меня. Я тороплюсь".
 
 "Что случилось? Есть какие-то проблемы с записью?"
 
 "Один участник не смог приехать сегодня. Мы думаем над решением".
 
 Один запасной участник не смог приехать? Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Разве этот болван не поверил, что сможет победить в викторине? Я дам тебе попробовать!
 
 "Директор, может ли мой друг детства принять участие? Он студент Технологического Университета".
 
 Директор увидел, что это Фэн Юй спрашивает, и тут же сказал: "Я доложу об этом главному директору. Пожалуйста, подождите немного".
 
 Вэнь Дунцзюнь указал на себя: "Я могу принять участие? Я действительно могу вот так просто принять участие в программе?"
 
 "Ты сказал, что хочешь принять участие.
 
 Если вы не боитесь опозориться, продолжайте. Держу пари, что вы ответите максимум на 4 вопроса".
 
 "Вахахаха. Я могу принять участие! Сегодня я покажу вам, что могу ответить на все 10 вопросов!" уверенно сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Главный директор услышал, что это Фэн Юй попросил, и сразу же согласился. Ему не нужно идти и связываться с другими. Более того, если другие конкурсанты перед ним выступили хорошо, то в участии друга Фэн Юя не было необходимости.
 
 Вэнь Дунцзюнь побежала за кулисы, чтобы накраситься. Фэн Юй и остальные сидели на втором ряду и ждали начала программы.
 
 Первые две участницы выступили не очень хорошо. Первый ответил только на 4 вопроса, а второй - на 6. Они просто получили утешительный приз. Наконец, настала очередь профессора из университета Хуацин. Он поднялся на сцену и уверенно помахал рукой зрителям. Зрители приветствовали его.
 
 Но через 5 минут этот профессор сошел со сцены смущенным. Он правильно ответил только на 4 вопроса. Пятый вопрос был вопросом о стиле жизни. Профессор, который никогда раньше не готовил, не знает ответа!
 
 Следующим был водитель из компании Wind and Rain Logistics. Этот водитель был хорошо подготовлен. Он отрепетировал свои сценарии и знал, что говорить, когда угадывал все правильные ответы. Он создавал впечатление, что угадывает ответы, и причины, которые он приводил, также казались логичными.
 
 Когда зрители увидели, что водитель прошел все этапы и ответил на все 10 вопросов, они зааплодировали.
 
 Фэн Юй видел реакцию зрителей, включая студентов из университета Хуацин, и понял, что его план по созданию героя из простолюдина удался!
 
 Но так как первые несколько конкурсантов провалились слишком быстро, Вэнь Дунцзюнь получил шанс принять участие.
 
 Примечания переводчика: В Китае Сола Аой называют 苍老师, что означает Учитель Аой, или Учитель Аой Сора.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sola_Aoi
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079960
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      Вэнь Дунцзюнь поднялся на сцену и гордо помахал зрителям. Он выглядел так, будто выиграл викторину. Чжан Хань закрыла лицо. Она знала, что с таким характером Вэнь Дунцзюнь будет вести себя на сцене именно так. Она должна была остановить его от участия.
 
 Фэн Юй согнулась от смеха. Чем увереннее и горделивее ты будешь, тем больше зрители будут говорить об этой программе, и рейтинги будут выше!
 
 Прежде чем ведущий спросил Вэнь Дунчжуна, тот начал рассказывать все о себе. Он даже рассказал ведущему, где находится его родной город, в какой школе он учился, кто его родители, а также сообщил номер своего общежития!
 
 Ни Пин смущенно прервал Вэнь Дунцзюня: "Господин Вэнь, мы можем начать сейчас?".
 
 Вэнь Дунцзюнь уверенно сел: "Давайте начнем!"
 
 "Хорошо. Это первый вопрос......".
 
 Вэнь Дунцзюнь был ошеломлен первым вопросом. Он не знает ответа, а все имеющиеся варианты кажутся правильным ответом.
 
 "Я выбираю спросить у живой аудитории!" сказал Вэнь Дунхун.
 
 Живая аудитория разразилась смехом. Они видели многих участников до Вэнь Дунцзюня, и никто из них не воспользовался телефоном доверия на первый вопрос.
 
 Вэнь Дунцзюнь посмотрел на зрителей и указал на Фэн Юя: "Может ли он помочь мне ответить на вопрос?".
 
 Фэн Юй усмехнулся. Ты сам просишь об этом. Даже если бы я знал ответ, я бы сказал вам неправильный ответ. Более того, я также не знаю ответа на этот вопрос. Если я смогу угадать правильный ответ, тогда нам стоит пойти и купить лотерейный билет!
 
 "Я выбираю С!" Фэн Юй загадал наугад.
 
 Вэнь Дунцзюнь сразу же сказал: "Я выбираю ответ С". Он думал, что Фэн Юй знает ответы на все вопросы.
 
 "Это твой окончательный ответ?"
 
 "Да!"
 
 "Ты уверен?"
 
 "Да, я уверен. C!" уверенно ответил Вэнь Дунцзюнь. Эта ведущая была странной. Я уже подтвердил свой ответ, а она все еще хочет переспросить столько раз. Я не буду поддерживать ее в будущем.
 
 "Мне очень жаль. Ваш ответ неправильный. Правильный ответ - А!
 
" Ни Пин также не хотела, чтобы кто-то из участников ошибся с первым вопросом. Она пыталась дать ему шанс, но он был единственным, кто настаивал на ответе.
 
 Hahaha.........
 
 Зрители в прямом эфире смеялись и аплодировали. Они никогда не видели, чтобы кто-то ошибся с первым вопросом. Он даже воспользовался телефоном доверия.
 
 Даже если вы хотите спросить аудиторию, вам следует спросить того, кто знает ответ. Почему ты выбрал человека, который дал тебе неправильный ответ?
 
 Фэн Юй также не ожидал, что его ответ Вэнь Дунцзюню был неправильным. Похоже, Вэнь Дунцзюню не повезло!
 
 Директор увидел, что этот человек, которого рекомендовал менеджер Фэн, не заслуживает доверия. После того, как он наговорил всякой ерунды и ответил на первый вопрос, общее время составило менее 2 минут. Отлично. Он решил записать 2 эпизода один за другим. Запись этого человека можно будет отредактировать и показать в качестве первого участника 4-го эпизода. Если этот шутник будет первым участником, это привлечет больше зрителей!
 
 Выйдя из студии, Вэнь Дунцзюнь все еще дулся. Когда это выйдет в эфир, он станет посмешищем в своей школе!
 
 "Дунцзюнь, ты станешь знаменитым!" целенаправленно сказал Фэн Юй.
 
 "Знаменитым? Я опозорился!" Вэнь Дунцзюнь вздохнул.
 
 "Как такое может быть? Я лично напишу содержание рекламы этого эпизода. Я напишу "студент Технологического университета участвовал и побил рекорды! Подумайте об этом. Ты станешь центром внимания в своей школе. Все в твоей школе будут знать тебя!"
 
 Но Фэн Юй не сказал ему, что те люди, которые смотрели на него, будут говорить: "Смотрите, это человек, который даже не может правильно ответить на первый вопрос!
 
 "Ты уверен? Они не будут смеяться надо мной?"
 
 "Кто будет смеяться над тобой? Они будут завидовать тебе, что ты появился на телевидении. Они вообще смогут пройти отбор?"
 
 Без меня ты тоже не пройдешь отбор!
 
 Вэнь Дунцзюнь просветлел и улыбнулся: "Верно. Я выступал на телевидении, и это программа CCTV. Если они такие способные, то они могут пройти отбор и принять участие!"
 
Проклятье. Этот болван действительно чувствует себя хорошо. Но, несмотря ни на что, стоило привести его сюда, в студию.
 
 "Пойдемте, я угощу вас всех ужином. Вы сможете превратить свое горе в аппетит. Вы рады?"
 
 Ли На безмолвно смотрела на Фэн Юя. Превратить свое горе в силу, стало быть, в аппетит?
 
 ......
 
 Цюаньчжудэ - самый известный китайский ресторан в Пекине. Он славился своим утиным пиршеством. В этом ресторане готовили национальный банкет для иностранных делегатов!
 
 Фэн Юй решил прийти сюда на ужин, а также понаблюдать за рестораном. Это было связано с тем, что в этом году Цюаньчжудэ будет реорганизована в компанию!
 
 Фэн Юй все это время думал о создании бизнеса в сфере Famp;B. Но для Famp;B-компаний еда должна иметь отличительные характеристики. Фэн Юй не знает ни одного отличительного блюда. Мороженое во фритюре? Или жареная во фритюре курица? Он не был заинтересован в создании ресторанов быстрого питания. Он предпочел бы помогать традиционным китайским ресторанам.
 
 Цюаньчжудэ" был традиционным китайским рестораном под брендом. Это избавило бы Фэн Юя от многих проблем.
 
 В прошлой жизни Фэн Юй помнил, что Quanjude был частным предприятием, а не государственным. Хотя у правительства было несколько акций, оно было реструктурировано в акционерную компанию. Реструктуризация произошла в этом году.
 
 В этом году Quanjude уже была преобразована в компанию. Но в высшем руководстве остались те же лидеры. У этих людей был тот же образ мышления. Пока они рядом, реструктуризация не будет успешной.
 
 Если в прошлой жизни Фэн Юй мог позволить людям инвестировать в Quanjude, то в этой жизни почему Фэн Юй не может купить долю в компании? Бренд Quanjude в его прошлой жизни стоил более 1 миллиарда! Это была беспроигрышная инвестиция, и доходность была очень высокой!
 
 Фэн Юй чувствовал, что если он вложит деньги сейчас, то ему не придется тратить слишком много денег. Самое главное, Фэн Юй любит есть жареную утку!
 
В столовой повар занимался разделкой жареной утки. Он хорошо владел ножом, и за несколько минут вся жареная утка была разделана.
 
 "Шеф-повар, во сколько придет менеджер Цзян?" неожиданно спросил Фэн Юй. Управляющий Цзян Сяньцзюнь был будущим председателем Цюаньчжудэ.
 
 "Управляющий Цзян? Он будет посещать наши рестораны каждый день. Но у нас не один ресторан, возможно, вы не сможете увидеть его сегодня. Вы друг управляющего Цзяна?" спросил шеф-повар.
 
 Эти 4 человека выглядели молодо, но одежда на них была фирменной. По их одежде шеф-повар понял, что они богаты. Кроме того, машина, припаркованная снаружи, была дорогой. Именно поэтому он спросил, являются ли они друзьями менеджера Цзяна.
 
 "Нет. Но я бизнесмен, и я хотел бы познакомиться с менеджером Цзяном". Фэн Юй улыбнулся.
 
 "Мне очень жаль. Я не смогу вам помочь. Вы можете попробовать спросить менеджера нашего филиала. Я использую эти кости, чтобы сварить для вас суп. Пожалуйста, приятного аппетита". Шеф-повар задвинул тележку обратно на кухню.
 
 "Почему вы хотите знать начальника утиного ресторана?" спросил Вэнь Дунцзюнь, набивая свое лицо.
 
 "Босс утиного ресторана? Это теперь компания, и я хочу подружиться с заместителем генерального директора. В будущем ты узнаешь, насколько он способен".
 
 Фэн Юй покачал головой. Quanjude станет ведущим азиатским брендом Famp;B, и Фэн Юй хочет получить в нем долю. Хотя сейчас это был всего лишь ресторан жареной утки, в будущем у Quanjude будет более 70 филиалов. Это уже не будет просто ресторан, продающий жареных уток.
 
 "Нана, попробуй это. Утиная кожа хрустящая и вкусная". Фэн Юй взяла кусок утиной кожи и обернула его соусом.
 
 Вэнь Дунчжун уже закончил три обертывания. Этот болван изо всех сил старался превратить свое горе в аппетит.
 
 Фэн Юй тоже сделал для себя обертывание и медленно съел его. Но вдруг лицо Вэнь Дунцзюня изменилось!
 
 Примечания переводчика:
 
 Quanjude
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Quanjude
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079961
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      Вэнь Дунцзюнь вдруг перестал есть. Фэн Юй был удивлен. Он обернулся и увидел мужчину лет пятидесяти. Он показался ему знакомым.
 
 "Папа, ты тоже здесь?" Чжан Хань встал и робко спросил.
 
 Это был отец Чжан Ханя? Начальник полиции Пекина?
 
 "Я думал, ты сказал, что у тебя есть какие-то мероприятия в школе? Это и есть твоя так называемая деятельность?" холодно спросил отец Чжан Ханя.
 
 "Дядя." поприветствовал Вэнь Дунцзюнь. Сейчас он был похож на ребенка, которого фермер поймал за кражу яблок на ферме.
 
 Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань встали. Молодая девушка тоже перестала есть. Но остался молодой человек, который продолжал медленно есть, как ни в чем не бывало. Отцу Чжан Ханя стало любопытно. Все друзья Чжан Ханя знали, кто он такой и какое положение занимает в правительстве. Этот молодой человек был не прост.
 
 Фэн Юй достал носовой платок и вытер рот и руки. Он встал и протянул руку отцу Чжан Ханя: "Здравствуйте, министр Чжан. Я Фэн Юй. Приятно познакомиться".
 
 Фэн Юй обратился к нему как к министру Чжану, а не как к дяде Чжану. Его обращение было похоже на разговор с кем-то на одном уровне. Отец Чжан Ханя нахмурился. Кто был этот молодой человек?
 
 Подождите, он сказал, что он Фэн Юй? Может ли это быть тот Фэн Юй?!
 
 "Ты тот самый Фэн Юй из торговой компании Тай Хуа города Бин?" Отец Чжан Ханя пожал ему руку.
 
 "Дядя Чжан слышал обо мне? Если вы не заняты, может, присоединитесь к нам на ужин?"
 
 Все чиновники из города Бинг слышали о Фэн Юе. Может быть, мелкие чиновники и не знали, но все высшие руководители знали, кто такой Фэн Юй.
 
 Фэн Юй даже встречался с премьером и старым премьером. Поэтому он не боялся отца Чжан Ханя. Он просто относился к нему как к обычному правительственному чиновнику.
 
 Вэнь Дунцзюнь увидел, как отец Чжан Ханя пожимает руку Фэн Юю, и был потрясен. Он уже встречался с отцом Чжан Ханя и знал его характер. С каких пор он стал таким дружелюбным?
 
 Но что делал Фэн Юй? Почему он пригласил отца Чжан Ханя присоединиться к ним? Черт. Отец Чжан Ханя действительно сидит?
 
"Так получилось, что у меня сейчас есть немного свободного времени. Я могу поболтать с вами, но ужинать не нужно". Отец Чжан Ханя сел, и Вэнь Дунцзюнь сразу же налил ему чашку чая.
 
 "Управляющий Фэн".
 
 "Дядя Чжан, зовите меня просто Сяо Фэн". вежливо сказал Фэн Юй. Ему не нужно было вести себя здесь как официальное лицо.
 
 "Хорошо. Вы все одноклассники?"
 
 "Мы были в одном классе в средней школе. Позже мы ходили в разные классы, потому что выбрали разные предметы".
 
 "О, тогда вы тоже учитесь в Пекине?"
 
 "Да. Я учусь в Пекинском университете. Но в последнее время я учусь в Гонконгском университете по обмену".
 
 Студент по обмену? Что это? Хотя отец Чжан Ханя не знает, что это такое, это звучит важно.
 
 "Тогда почему ты вернулся?"
 
 Отец Чжан Ханя болтал с Фэн Юем, как друзья, а Вэнь Дунцзюнь и остальные сидели в ожидании. Они даже не продолжали есть.
 
 "У меня появилась работа в CCTV, поэтому я вернулся. Я вернусь в Гонконг через несколько дней. Экзамены не за горами".
 
 "Я слышал от Чжан Жуйцяна, что ты умный человек. Когда у него будут какие-то проблемы на работе, он будет искать тебя, и у него будет решение".
 
 А? Чжан Руйцян говорил обо мне? Он сказал обо мне что-то хорошее? Неплохо. По крайней мере, помощь в получении политических кредитов не пропала даром.
 
 "Наблюдатели видят большую часть игры".
 
 Отец Чжан Ханя кивнул. Он редко встречал скромных молодых людей. Чжан Жуйцян говорил ему, что Фэн Юй - гений. Но он не мог судить об этом по этой встрече. Но он заметил, что Фэн Юй был скромным и зрелым человеком.
 
 Когда отец Чжан Ханя подумал об этом, он посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Эти два человека выросли вместе, и почему между ними такая большая разница? Вэнь Дунцзюнь был всего лишь крупнее Фэн Юя. Какое еще у него есть применение?"
 
 Вэнь Дунцзюнь был слишком большого роста, и для него было нелегко найти работу. Ни один руководитель не захочет иметь помощника ростом 1,9 м.
 
 Им придется искать, рассказывая ему инструкции. Чжан Хань был таким красивым, и почему он ей понравился?
 
 "Сяо Вэнь."
 
 "Да, дядя." Вэнь Дунцзюнь сразу же выпрямил спину.
 
 "Если процент раскрытия дел в филиале бюро низкий, а гражданские лица беспокоятся о своей безопасности, что нужно делать?"
 
 Вэнь Дунцзюнь нахмурился. Опять это. Я не хочу поступать на службу в полицию. Может, хватит проверять меня каждый раз, когда мы встречаемся? Но Вэнь Дунцзюнь также знает, что отец Чжан Ханя пытался его воспитать. Если он поступит в полицию, отец Чжан Ханя сможет помочь ему получить повышение.
 
 Очевидно, Вэнь Дунцзюнь не знает, как ответить отцу Чжан Ханя. Если уровень раскрываемости дел слишком низок, тогда накажите главу отделения!
 
 Но Вэнь Дунцзюнь не осмелился ответить ему таким образом. Вдруг он вспомнил о записи эстрадной программы сегодня днем. Почему не может быть программы о правоохранительных органах? Фэн Юй упоминал, что в его "Счастливом словаре" было принято создавать героев из простолюдинов. Почему бы не создать героя-полицейского?
 
 Вэнь Дунцзюнь слышал, как Фэн Юй говорил ему, что многие истории о Лэй Фэне были созданы, чтобы представить его как национального героя. Создать образцового полицейского не должно быть проблемой.
 
 "Дядя Чжан, я думаю, мы можем поработать с телеканалом и создать программу о правоохранительных органах, чтобы показать, как полицейские раскрывают преступления. В каком-то смысле это послужит предупреждением для преступников и будет способствовать хорошему имиджу полиции. Прямо как Лэй Фэн".
 
 "Лэй Фэн?" Отец Чжан Ханя с любопытством посмотрел на Вэнь Дунцзюня.
 
 "Истории Лэй Фэна в основном фальшивые. Например, пожертвования, которые он сделал, в несколько раз превышают его доход. Кроме того, ему нужно делать много дел каждый день, и откуда у него время на тренировки? Если внимательно изучить эти истории, то в них можно найти множество лазеек. Но все равно есть много людей, которые верят в рассказы Лэй Фэна и смотрят на него как на образец для подражания...".
 
 Вэнь Дунцзюнь стал мягче.
 
 Лэй Фэна изображали как образцового гражданина, а он говорил о нем плохо. Не похоже, что это было правильным поступком. Даже председатель Мао говорил, что все должны брать пример с Лэй Фэна. Но это была правда.
 
 "Ты хочешь сказать, что мы должны создать "Лэй Фэна" из полицейских?" Отец Чжан Ханя посмотрел на Вэнь Дунцзюня без выражения.
 
 "Это верно."
 
 "Но что если в полиции нет такого человека, как он?" спросил отец Чжан Ханя.
 
 "Я знаю. Пока мы будем приписывать все добрые дела одному человеку, и этот человек станет героем".
 
 Фэн Юй чуть не поперхнулся чаем, когда услышал это.
 
 Я говорил всякую чушь в прошлом, а ты запомнил все, что я сказал? Я думал, ты хороший слушатель. Я не знал, что у тебя такая хорошая память. Такие вещи можно говорить только между нами. Хотя это была VIP-комната, дверь все еще была открыта!
 
 Отец Чжан Ханя посмотрел на Вэнь Дунцзюня и сузил глаза. "Ты говоришь мне создать фальшивого героя?"
 
 "Нет необходимости быть фальшивым. Ты можешь просто преувеличить некоторые мелкие происшествия. У многих офицеров за плечами множество достижений, о которых общественность не знает. Вы можете просто рекламировать и продвигать то, что они сделали, и их достижения. В то же время дайте общественности понять, как трудно им было раскрывать преступления. Таким образом, общественность не будет обвинять полицейских в низком уровне раскрываемости преступлений, и будет знать, что рядом есть суперполицейские. Они будут чувствовать себя в большей безопасности".
 
 "Это ты придумал это?"
 
 "Да. Это я". ответил Вэнь Дунцзюнь. Он не мог сказать, что это Фэн Юй рассказал ему об этом.
 
 "В будущем перестань думать об этих неортодоксальных методах. Хань Хань, ты закончил ужинать? Иди домой со мной. Вы все можете продолжать свой ужин. Я отведу Хань Ханя домой первым".
 
 Отец Чжан Ханя встал и ушел вместе с не желающим ужинать Чжан Ханем. Использование маркетинговых стратегий для создания суперполицейского из полиции было хорошей идеей.
 
 Отец Чжан Хань хотел все обдумать и посмотреть, сработает ли эта идея.
 
 Вэнь Дунцзюнь увидел, что Чжан Хань уходит с отцом. Он был подавлен. Что-то не так с моим ответом?
 
 Фэн Юй заметил волнение в глазах отца Чжан Хань, когда тот уходил. Похоже, что Вэнь Дунцзюнь очень вдохновила отца Чжан Хань.
 
 Правительственные чиновники тоже должны знать эти приемы!
 
 Примечание переводчика:
 
 Лэй Фэн
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Lei_Feng
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2079962
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      На следующий день, когда Ли На и остальные были в школе, Фэн Юй отправился в пекинскую компанию "Куаньчжуд". Он позвонил в компанию, и Цзян Сяньцзюнь будет ждать его в своем офисе.
 
 Конечно, это был не просто телефонный звонок. Фэн Юй попросил Ши Фэна, босса "Яду", передать ему сообщение. Была разница, когда кто-то из знакомых представлял Фэн Юя.
 
 Yadu была китайской высокотехнологичной компанией. Хотя Фэн Юй представил увлажнитель до Yadu, китайское правительство все еще поддерживало его. Компания хорошо развивалась, и в Пекине Yadu имела более высокий авторитет, чем Quanjude.
 
 Однако Фэн Юй чувствовал, что Quanjude стоит гораздо больше, чем Yadu, из-за своего бренда!
 
 "Менеджер Цзян, вас ищет молодой человек. Он говорит, что звонил вам, и его зовут Фэн Юй". сообщил секретарь.
 
 "Пригласите его и приготовьте две чашки чая".
 
 Цзян Сяньцзюнь удивился, когда увидел Фэн Юя. Это был Фэн Юй? Человек, которого представил менеджер Ши? Цзян Сяньцзюню было за 40, и он подумал, что как бы молод ни был Фэн Юй, ему должно быть около 30 лет. Если бы не зрелая одежда Фэн Юя, он бы подумал, что Фэн Юй еще студент.
 
 "Здравствуйте, менеджер Цзян. Фэн Юй из "Тай Хуа Трейдинг"".
 
 "Менеджер Фэн, присаживайтесь. Курите?" Цзян Сяньцзюнь достал сигареты и предложил Фэн Юю.
 
 "Нет, спасибо".
 
 "Я слышал от менеджера Yadu Ши, что вы хотите поговорить со мной о бизнесе?" спросил Цзян Сяньцзюнь. Менеджер Ши шутил с ним? Как этот молодой человек может быть бизнесменом?
 
 "Менеджер Цзян, эта компания Цюаньчжуд должна была быть создана совсем недавно? Интересно, реструктуризация уже завершена?" Фэн Юй улыбнулся.
 
 "Она все еще в процессе. Спасибо, что спросили". Никто не хотел, чтобы посторонний человек знал, что происходит в компании.
 
 "Менеджер Цзян, для вас не должно быть легко реализовать свои идеи, верно?"
 
 Лицо Цзян Сяньцзюня меняется. "Менеджер Фэн, что вы имеете в виду?"
 
 Цзян Сяньцзюнь начал свою карьеру простым рабочим и был повышен до техника.
 
 После этого он прошел путь до начальника производства, затем был переведен на управление заводом, а затем переведен в Пекин на должность заместителя генерального директора по Famp;B. В этом году ему было приказано реорганизовать Quanjude и создать компанию. Ему необходимо реорганизовать Quanjude.
 
 Несколько лет назад Цзян Сяньцзюнь уехал продолжать обучение в США. В США он увидел модель управления франшизой. Это была еще новая концепция, и она могла помочь компании быстро расшириться.
 
 Он начал думать о том, как можно применить эту модель в индустрии Famp;B в Китае. Она должна быть такой же успешной, как и американские сети быстрого питания.
 
 Чтобы реализовать эту идею, он направил несколько предложений своим руководителям. Но ответов не последовало. В этом году его начальник сменился, новый руководитель увидел его предложения и вызвал его на беседу.
 
 Цзян Сяньцзюнь сумел убедить своего руководителя, и ему было поручено выбрать государственный ресторан Famp;B для пилотного тестирования. Он выбрал ресторан "Цюаньчжудэ", которому уже 100 лет.
 
 Хотя руководитель сначала сомневался, он сдался, когда Цзян Сянцзюнь пообещал уйти в отставку, если в течение года не добьется результатов!
 
 Цзян Сяньцзюнь был назначен руководителем на должность заместителя генерального директора этой новой компании, несмотря на то, что перед ним стояла задача реструктурировать эту компанию. Он должен был отчитываться перед "опытным" руководителем. Этот руководитель создал множество препятствий, чтобы помешать ему реализовать все свои идеи!
 
 Это была проблема всех государственных предприятий. С одной стороны, они хотели реформ. Но они все еще хотели, чтобы ими руководили старые лидеры.
 
 Все это были их внутренние проблемы. Откуда этот менеджер Фэн знал об этом?
 
 Фэн Юй скрестил ноги: "Менеджер Цзян, все мои компании работали очень хорошо. У меня больше опыта, чем у вас, когда дело доходит до реорганизации государственного предприятия."
 
 "Менеджер Фэн, вы пытаетесь учить меня, что делать?" Цзян Сяньцзюнь был слегка взбешен. Ему было уже за 40, и он привык руководить другими.
 
 Он не привык, чтобы его учил тот, кто младше его в два раза! Вы опытнее меня в реорганизации государственного предприятия? Молодые люди в наше время становились все более и более высокомерными!
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Вы слышали о компании Songjiang Motors? Я тот, кто воссоздал этот бренд, включая автомобили Songjiang. Я также являюсь крупнейшим акционером этой компании. После того, как я реструктурировал эту компанию, этот маленький завод, который раньше зарабатывал несколько миллионов в год, в прошлом году заработал более 300 миллионов! Я думаю, это докажет, насколько я опытен, когда дело доходит до реструктуризации или реорганизации компании".
 
 Цзян Сяньцзюнь был потрясен. Эти автомобили и мотоциклы Songjiang, которые каждый день рекламировали по телевизору, были созданы Фэн Юем? Менеджер Ши не сказал ему об этом!
 
 Фэн Юй увидел, что Цзян Сяньцзюнь молчит, и продолжил: "Поскольку менеджер Цзян спросил, буду ли я учить тебя сейчас, то я дам тебе несколько советов. Вы совершили как минимум 3 ошибки при реструктуризации компании!".
 
 Это заявление Фэн Юй посчитал грубым, и Цзян Сяньцзюнь разозлился. "Правда? 3 ошибки? Я хотел бы услышать от вас!"
 
 Возможно, вы успешно реструктурировали компанию по производству машин, но это совсем другая отрасль, нежели Куаньчжуд. Я столько лет проработал в сфере Famp;B, а ты хочешь меня учить?
 
 "Первая ошибка - это ваше положение в компании. Вы - заместитель председателя и заместитель генерального директора. Вы должны были использовать множество связей, чтобы войти в совет директоров, верно? Если бы вы тогда сказали им, что не хотите быть заместителем председателя и хотите быть только генеральным директором, ваша работа сейчас была бы намного проще".
 
 Хотя должность заместителя председателя была выше, чем генерального менеджера, их обязанности были разными. Генеральный директор может контролировать и управлять всей компанией, а заместитель председателя - нет.
 
 В начале реструктуризации этой компании руководители хотели показать свои возможности и сразу же создали совет директоров.
 
 Но это были те же самые руководители государственного предприятия в совете директоров, и стиль управления оставался прежним. Совет директоров обладал большой властью, а генеральный директор был просто марионеткой.
 
 Если у вас есть способности, вы должны быть председателем совета директоров, а также генеральным директором. Быть заместителем председателя совета директоров и генерального директора было не так мощно, как генеральным директором.
 
 "Вторая ошибка заключается в том, что вы пытаетесь подражать западным компаниям, давая высшему управленческому персоналу акции компании. Вы забыли, что они все еще являются государственными служащими и не могут владеть акциями. Если они собираются взять акции, они должны оставить свои должности в правительстве. Готовы ли они оставить свои должности в правительстве и лишиться пенсионных льгот?"
 
 Цзян Сянцзюнь задумался над словами Фэн Юя. Председатель совета директоров не согласился с этим предложением, и он задавался вопросом, почему.
 
 "Третьей ошибкой были акционеры этой компании. Хотя эта компания была "приватизирована" и стала акционерной, акционерами были правительство и городское предприятие Famp;B. Это все государственные предприятия. Какой смысл в этой реструктуризации?".
 
 Преобразование в акционерное общество было сделано для того, чтобы акционеры разделили риск. В то же время акционеры могут поделиться своим мнением. Но акционерами этой пекинской компании "Цюаньчжудэ" были только две дочерние компании городского правительства. Все было так же, как и раньше.
 
 Названия руководителей компании были изменены, но управляли компанией все те же люди.
 
 Цзян Сяньцзюнь зажег сигарету и сделал большую затяжку: "Что вы предлагаете?"
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      Фэн Юй был доволен тем, что Цзян Сяньцзюнь поверил ему. Если Цзян Сяньцзюнь не добился больших успехов за последние 6 месяцев, если Цзян Сяньцзюнь не хочет получить акции компании, если Цзян Сяньцзюнь не совершил столько ошибок, то Фэн Юю будет трудно инвестировать в Quanjude.
 
 Но теперь у Фэн Юя есть все шансы стать акционером.
 
 "Все просто. Привлеките инвестора со стороны, и пусть Пекинская компания "Цюаньчжудэ" станет настоящей акционерной компанией!"
 
 Найти инвестора со стороны и позволить Beijing Quanjude Company стать настоящей акционерной компанией? Где мне найти этого инвестора? Цзян Сяньцзюнь посмотрел на Фэн Юя и понял цель визита Фэн Юя. Он хочет стать акционером?
 
 "Менеджер Фэн, вы говорите, что хотите инвестировать в Quanjude?"
 
 "Что не так? Вы сомневаетесь в моих финансовых способностях или в моей искренности?" Фэн Юй откинулся на спинку дивана и посмотрел вверх.
 
 Цзян Сяньцзюнь посмотрел на Фэн Юя и твердым тоном спросил: "Менеджер Фэн, вы инвестируете в нашу компанию импульсивно или вы планировали это в течение некоторого времени?"
 
 "Есть ли разница?"
 
 "Конечно. Если вы делаете это импульсивно, то забудьте об этом. Вы можете передумать в любой момент, и то, что мы сейчас обсуждали, будет пустой тратой времени. Если же ты планировал это, то мы можем продолжить обсуждение".
 
 "Честно говоря, меня интересует только бренд Куанчжуд. Но я знаю, что вы все, конечно, не продадите мне этот бренд. Поэтому я могу инвестировать только в Quanjude".
 
 "Тогда как вы собираетесь инвестировать?"
 
 Фэн Юй был немного разочарован, когда услышал, что Цзян Сянцзюнь задал этот вопрос. Он надеялся, что Цзян Сяньцзюнь скажет ему, что они готовы продать бренд Quanjude.
 
 "Все просто. Я дам вам деньги и разработаю план развития. Я хочу владеть как можно большим количеством акций. Деньги - это не проблема".
 
 Сейчас Quanjude стоит не так уж много. Было всего несколько филиалов, и каждый филиал стоил всего десятки миллионов. В эту сумму входит стоимость недвижимости.
 
 В Китае до сих пор нет понятия стоимости бренда, и бренд Quanjude считался бесполезным!
 
 Даже если бы они хотели продать всю компанию Фэн Юю, Фэн Юй тоже мог себе это позволить. Фэн Юй потратил всю свою прибыль от китайской компании, но у его Wind and Rain Consulting еще достаточно денег.
 
 Фэн Юй не знает, как управлять компанией Famp;B. Но он всегда может нанять людей из Гонконга или из-за рубежа, чтобы они управляли за него. Он может позволить себе платить им высокую зарплату, а также дать им несколько акций.
 
 Если бренд Quanjude будет хорошо управляться, то через несколько лет он принесет Фэн Юю прибыль в несколько раз больше.
 
 Но Фэн Юй только думал об этом и никогда не ожидал, что это произойдет на самом деле. По оценкам Фэн Юя, Quanjude продаст ему не более 30% акций. Если бы он сам искал инвесторов, он бы не позволил инвестору стать основным акционером.
 
 Кроме того, Quanjude все еще была прибыльной и не несла убытков. Они только думали о том, как стать большими.
 
 Фэн Юй вспомнил, что в прошлой жизни Quanjude объединилась с несколькими другими компаниями и стала Quanjude Holdings. Эти несколько компаний также были Famp;B компаниями и хотели использовать бренд Quanjude. Эти рестораны должны были продавать только жареных уток Quanjude.
 
 Но теперь это все еще не произошло. Бренд Quanjude все еще не был полностью использован. Планы развития, о которых говорил Фэн Юй, были таковы. Он знал, что Цзян Сяньцзюнь согласится с этим.
 
 "Менеджер Фэн, сколько акций вы хотите?"
 
 "Сколько акций я могу купить? Я куплю все, что вы сможете продать". Фэн Юй улыбнулся.
 
 Цзян Сяньцзюнь покачал головой: "Менеджер Фэн, боюсь, мне придется вас разочаровать. Хотя я являюсь заместителем председателя и генеральным директором этой компании, я не могу принимать никаких решений. Сначала мне нужно поговорить с председателем".
 
 А? Фэн Юй был озадачен. Почему Цзян Сяньцзюнь так внезапно прекратил разговор? Фэн Юй был уверен, что не сказал ничего плохого. Разве есть что-то плохое в желании купить больше акций?
 
 "Менеджер Цзян, поскольку я пришел искать вас, я считаю, что в будущем именно вы будете руководить Quanjude".
 
 "Я буду руководить этой компанией после того, как вы вложите деньги?" спросил Цзян Сяньцзюнь.
 
 Фэн Юй понял, почему Цзян Сяньцзюнь хотел прекратить дискуссию. Он боялся, что потеряет свою власть после того, как Фэн Юй станет акционером.
 
 Фэн Юй не разбирается в индустрии Famp;B, и даже если бы он знал об этой индустрии, он не был заинтересован в управлении ею. Он скорее потратит деньги, чтобы нанять кого-то для этого. Он хочет лишь время от времени проверять финансы.
 
 У Фэн Юя было слишком много компаний, и у него не было сил управлять ими. Он просто хочет, чтобы его компании развивались и росли без забот.
 
 "Верно. После того как я стану акционером, я буду поддерживать тебя, чтобы ты был главным! Кроме того, у меня есть возможность позволить Quanjude открыть филиалы в Гонконге, Макао, Тайване и даже в Малайзии и Сингапуре".
 
 Семья Фу имела бизнес во всех этих местах. Фэн Юй был уверен, что они помогут ему найти подходящие места. Жареные утки хорошо воспринимаются азиатами. Но в этих странах жареные утки готовятся по-другому, чем в Пекине, и отличаются по вкусу.
 
 В Гонконге в этих кафе подают стейки, и в отеле Peninsula тоже подают стейки. Но почему же цены отличаются более чем в 10 раз?
 
 Во-первых, это атмосфера. Далее, это статус их целевых клиентов. И наконец, это вкус. Жареная утка Цюаньчжудэ была очень вкусной. Фэн Юй был уверен, что если он откроет филиалы в этих странах, то быстро станет там популярным.
 
 Единственное, что беспокоило Фэн Юя, это утки. Утки, которых использовал Куанчжуд, были насильно откормленными. Он беспокоился, что вкус уток в других странах будет отличаться.
 
 Но даже если вкус отличался, он не должен был сильно отличаться. Большинство людей в той стране никогда не ели традиционных жареных уток Цюаньчжудэ, и они не должны были заметить разницу.
 
Цзян Сяньцзюнь услышал, что сказал Фэн Юй, и широко раскрыл глаза от шока: "Что ты сказал? Вы смогли открыть филиалы в стольких странах Юго-Восточной Азии?".
 
 "Ничего особенного. У меня есть связи в Гонконге, или я могу просто попросить тамошние рестораны вложить деньги".
 
 Фэн Юй задумался на некоторое время. Он может купить несколько ресторанов в этих странах, а затем использовать их для инвестиций и преобразования в рестораны Цюаньчжудэ. Таким образом, городское правительство не откажет ему в приобретении новых акций.
 
 "Менеджер Фэн, я должен доложить об этом своим руководителям".
 
 Видя, что Цзян Сянцзюнь все еще колеблется, Фэн Юй рассмеялся. "Я также могу представить еще одного или двух гонконгских инвесторов, например, сына самого богатого человека Гонконга, Супермена Ли и племянника Фу Жунци, четвертого самого богатого человека Гонконга. С их помощью мы можем даже открыть филиалы в других странах Юго-Восточной Азии. Конечно. Я также вместе с ними предложу выделить акции высшему управленческому персоналу".
 
 Фэн Юй добавил еще один подсластитель. Он был уверен, что с таким количеством преимуществ Цзян Сяньцзюнь соблазнится.
 
 Цзян Сяньцзюнь сузил глаза и посмотрел на Фэн Юя: "Менеджер Фэн, я дам вам ответ в течение 3 дней!".
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      Следующие 3 дня Фэн Юй был занят новогодней церемонией награждения CCTV. Он сделал несколько телефонных звонков, и Сунь Нань, На Ин и остальные прибыли. Новогодний гала-ужин был хорошо принят телезрителями. Кроме гала-вечера в честь Весеннего фестиваля, это была следующая по рейтингу специальная программа. Эта программа значительно повысит популярность исполнителей. Кроме того, компания "Ветер и Дождь Электроникс" по-прежнему будет записывать эту программу на VCD. Еще больше людей смогут посмотреть их выступления, и их ценность возрастет.
 
 После первого Гала-ужина телезрители привыкли смотреть эту программу в Новый год. Некоторые зрители даже считали, что эта программа интереснее, чем Гала-ужин в честь Весеннего фестиваля. Особенно выступления лауреатов премии. Короткие видеосюжеты об их компаниях и баннеры в живых аудиториях.
 
 Многие компании, организующие ужины, будут подражать этой программе. Их различные отделы будут носить одинаковые наряды и выкрикивать лозунги. Их боссы на сцене также будут открыто хвалить работников своих отделов.
 
 Фэн Юй не потратил много средств на новогодний гала-ужин. Средства на эту программу были коллективно спонсированы номинированными компаниями. Они были "вынуждены" спонсировать. Если они не будут спонсировать эту программу, то не будут номинированы.
 
 Некоторые компании хотели спонсировать ассоциацию больше денег на эту программу. Причина, по которой они это делали, заключалась в попытке купить награду. Но Фэн Юй установил правила. Спонсорство имело только две категории. Первая - для компаний-номинантов, вторая - для членов ассоциации.
 
 Собранных средств было достаточно для финансирования новогоднего гала-ужина. Фэн Юй не хотел собирать лишнего. Если бы излишки средств были обнаружены, он не смог бы это объяснить. Текущий фонд составлял около 100 000 - 200 000 юаней, и этого было достаточно. Фэн Юй не хочет, чтобы доверие к этим наградам было снижено.
 
В этом году новогодний гала-ужин будет транслироваться с задержкой. Это будет задержка на час, и трансляция будет проходить во время записи? Запись начнется в 7 вечера, а трансляция - в 8 вечера.
 
 Это будет испытанием для режиссеров, исполнителей и ведущего. Здесь не может быть места для ошибок. Но поскольку это не прямой эфир, у них есть час, чтобы исправить свои ошибки.
 
 CCTV не решился транслировать эту программу в прямом эфире, так как боялся, что лауреаты премии скажут что-то неуместное или забудут свои реплики.
 
 Но главный режиссер этой программы был уверен. Этот год был лишь пробным, и в следующем году они перейдут на 5-минутную задержку телепередачи. В следующем году она будет транслироваться в прямом эфире!
 
 Во время первой церемонии награждения главный директор был очень недоволен Фэн Юем. Фэн Юй разместил рекламу продукции по всей программе и заставил работников выкрикивать лозунги. Даже короткие видеоклипы были рекламными.
 
 Но телезрителям это понравилось. Они посчитали, что это интересно и увлекательно. На следующий год запретили только выкрикивание лозунгов. Баннеры, короткие рекламные видеоролики и реклама во время выступлений были по-прежнему разрешены. В конце концов, они были организаторами и спонсорами этой программы.
 
 Начальник станции CCTV разрешил это, а что может сказать главный директор? Репутация главного директора также выросла благодаря этой программе. Его повысили до заместителя директора Гала-вечера весеннего фестиваля, и в этом году он отлично справился с этой задачей. В следующем году он станет главным режиссером Гала-вечера Весеннего фестиваля!
 
 С такими достижениями за плечами, главный директор сможет войти в высший руководящий состав.
 
 Директор "Счастливого словаря" также заметил, что у Фэн Юя есть талант к созданию телепрограмм. Если бы Фэн Юй был членом его команды, он бы повысил его до своей правой руки. Но Фэн Юй был боссом нескольких компаний и никогда не будет работать в CCTV.
 
В этом году Фэн Юй пришел, чтобы "вмешаться" в церемонию награждения. Но у главного директора не было никаких претензий. Он обдумал предложения Фэн Юя, и если они не нарушают никаких правил, то он организует своих людей для их реализации.
 
 Не забывайте, что Фэн Юй также был главным спонсором Гала-вечера Весеннего фестиваля, и он имел право голоса в этой программе. Кроме того, Фэн Юй мог легко приглашать на выступления гонконгских и тайваньских знаменитостей. Этого не мог сделать главный директор.
 
 Но в этом году Фэн Юй появился только один раз во время репетиции. Он сказал несколько предложений главному директору и ушел. Сайт
 
 Фэн Юй чувствовал, что главный режиссер отлично справляется со своими обязанностями и ему не нужно больше вносить свой вклад.
 
 У Фэн Юя еще есть более важные дела. Ему нужно искать связи.
 
 Цзян Сяньцзюнь ответил Фэн Юю. Он сказал, что является всего лишь заместителем председателя, и хотя у него есть поддержка вышестоящих руководителей, он не может принимать окончательное решение. Эта инвестиция требует одобрения высшего руководителя городского правительства.
 
 Цзян Сяньцзюнь сказал Фэн Юю, что если он хочет купить долю в Quanjude, то Фэн Юю нужно будет обсудить это с городским правительством.
 
 Фэн Юй также знал, что будет нелегко купить долю в 100-летнем фирменном ресторане. Кроме того, этот ресторан находился в Пекине, и высшее руководство не посмеет брать взятки.
 
 Фэн Юй был рад, что Цзян Сяньцзюнь согласился на его инвестиции. Что касается высших чиновников, то ему нужно найти способ уладить это дело. Фэн Юй мог делать в городе Бин все, что захочет, и городское правительство это одобрит. Он был уверен, что сможет сделать то же самое в Пекине.
 
 В Бин Сити у Фэн Юя был Чжан Жуйцян. Если Чжан Жуйцяна удастся убедить, то проблем не будет. Но Фэн Юй не знал мэра Пекина.
 
 Фэн Юй позвонил мастеру Лу, и мастер Лу сказал ему, что мэр Пекина не в лучших отношениях с его старшим дядей. Они были соперниками, и он не мог помочь Фэн Юю.
 
 Кроме того, следующим рангом мэра Пекина будет ранг заместителя мэра страны.
 
 Но мастер Лу сказал, что он может попытаться представить заместителя мэра Фэн Юю, но он не уверен, что заместитель мэра встретится с Фэн Юем. Даже если они встретятся, Фэн Юй должен будет убедить заместителя мэра. Мастер Лу не имеет права голоса.
 
 Фэн Юй тоже все понял. Он только спросил у мастера Лу, сколько лет этому заместителю мэра и чем он занимается.
 
 Давать деньги было последним средством, и Фэн Юй не хотел этого делать. Это было небезопасно и могло стать сложным. Лучше всего было дать этому заместителю мэра какие-нибудь политические достижения. Политические достижения, перед которыми заместитель мэра не мог устоять.
 
 Даже если другие люди узнают об этом, что они могут сказать? Заместитель мэра делал что-то для города и не сделал ничего плохого. Его политическое достижение также будет достижением города, и он делал это для людей.
 
 Фэн Юй задумался на некоторое время. Ему нужно, чтобы городское правительство одобрило его инвестиции, и все будет решено. Он сможет вывести этот национальный бренд за границу. Это будет достижение, от которого городское правительство не откажется.
 
 Но мастер Лу перезвонил ему и сказал Фэн Юю, что ему не удалось пригласить на свидание этого заместителя мэра. Он сказал, что ему нужно еще несколько дней.
 
 Фэн Юй поблагодарил его и сказал, что все в порядке. Если мастер Лу не может пригласить заместителя мэра, то отец Чжан Ханя должен это сделать.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080072
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      Фэн Юй впервые пришел в офис Чжан Ханя. Это был офис Пекинского муниципального комитета партии. Пекин был богаче, чем город Бин, и офис был больше и красивее, чем у Чжан Жуйцяна.
 
 Единственное, чем Фэн Юй был недоволен, так это чаем. Чай отца Чжан Ханя был не таким вкусным, как у Чжан Руицяна.
 
 "Дядя Чжан, мне нужна от вас услуга". Фэн Юй сразу перешел к делу.
 
 "Если это не противоречит правилам, я постараюсь помочь". Отец Чжан Ханя знал, что его дочь и Вэнь Дунцзюнь будут вместе в будущем, и он ничего не мог поделать. Но Вэнь Дунцзюнь не был интриганом, и если он поступит на государственную службу, то окажется в невыгодном положении. Когда отец Чжан Ханя еще был у власти, он мог позаботиться о Вэнь Дунцзюне. Но что, если он уйдет на пенсию? Кто будет заботиться о Вэнь Дунцзюне?
 
 Отец Чжан Ханя не был уверен, что сможет позаботиться о Вэнь Дунцзюне, когда тот уйдет на пенсию. Чтобы его дочь имела хорошую жизнь в будущем, Вэнь Дунцзюнь должен продвинуться по карьерной лестнице в правительстве.
 
 Хотя отец Чжан Ханя не мог долго помогать Вэнь Дунцзюнь, друг детства Вэнь Дунцзюнь, Фэн Юй, мог. Эти двое выросли в одних трусах и были очень близки. Если бы не помощь Фэн Юя, Вэнь Дунцзюнь не смог бы купить две квартиры в Пекине.
 
 Отец Чжан Ханя не может сделать их обоих ближе, но он не должен позволить им отдалиться друг от друга. Он знает, что когда он еще был у власти, он должен был помочь Фэн Юю как можно больше, чтобы проложить путь для своей драгоценной дочери.
 
 Когда Фэн Юй услышал, что отец Чжан Ханя хочет помочь ему, он сказал: "Я бы хотел угостить заместителя мэра Лю".
 
 Отец Чжан Ханя поперхнулся сигаретным дымом. Он знал, что это не должно быть легкой задачей, когда Фэн Юй пришел к нему за помощью. Но он никогда не ожидал, что Фэн Юй захочет встретиться с заместителем мэра.
 
 "Сяо Фэн, почему ты хочешь встретиться со стариком Лю?"
 
 "Ничего особенного. Я хочу купить долю в Пекинской компании "Куаньчжуд".
 
 Я слышал, что все решения принимает городское правительство. Поэтому я прошу вас представить меня заместителю мэра Лю". Фэн Юй сказал непринужденно.
 
 "Вы хотите купить долю в какой компании? Куаньчжуд? Разве это не ресторан жареной утки?".
 
 "В мае этого года была создана пекинская компания "Цюаньчжудэ". Я заинтересован в этой компании и хочу инвестировать в нее". Фэн Юй объяснил.
 
 "Хотя я не часто общаюсь со стариком Лю на работе, у нас нет никаких конфликтов. Не должно быть проблем с тем, чтобы пригласить его. Но я не могу вмешиваться в работу городского правительства. Я не могу вам ничем помочь". Отец Чжан Ханя хотел, чтобы Фэн Юй знал, что он не может помочь убедить заместителя мэра Лю.
 
 "Нет проблем. Я уверен, что смогу убедить его". Фэн Юй улыбнулся.
 
 "Хорошо. Я позвоню ему сейчас".
 
 Заместитель мэра Лю не знал, почему отец Чжан Ханя пригласил его на ужин. Но это был первый раз, когда отец Чжан Ханя пригласил его на ужин, и он не мог отказаться. Кроме того, многие работы в городе требуют одобрения службы общественной безопасности. Отец Чжан Ханя был не только директором полиции Пекина, но и секретарем Комитета общественной безопасности.
 
 "Сегодня вечером в 7 часов. Горячее блюдо Гао Жуань. Вам нужно, чтобы я послал кого-нибудь за вами?"
 
 "Не нужно. Я приеду сам".
 
 Gao Zhuang Hotpot был также известным рестораном в Пекине. В нем подают сычуаньский хотпот. Заместитель мэра Лю был родом из Шаньчэна, и Фэн Юй специально устроил ужин в этом ресторане.
 
 За 10 минут до 7 часов вечера перед рестораном Hotpot остановились 2 автомобиля олимпийской модели Songjiang. Злоупотребление правительственными машинами? Неважно. Даже их высшее руководство это не волнует. Почему это должно волновать его?
 
 Фэн Юй заказал VIP-комнату, а также столик в главном зале для водителей.
 
 После нескольких простых знакомств Фэн Юй пригласил всех на ужин.
 
 "Давненько я не ел такого настоящего сычуаньского жаркого.
 
 Я не знал, что в Пекине есть ресторан, где подают такой вкусный хотпот". Заместитель мэра Лю положил палочки для еды и вытер пот чистым носовым платком.
 
 "Хахаха. К счастью, это двойной горшок. Я не могу справиться с жаром. Он слишком острый". Отец Чжан Ханя посмотрел на кипящее раскаленное масло чили в кастрюле. Он попробовал немного супа раньше и не осмелился прикоснуться к нему снова.
 
 "У каждого из нас разные вкусы. Но мы все равно будем есть горячий суп вместе". сказал Фэн Юй.
 
 Заместитель мэра Лю сделал глоток чая: "Менеджер Фэн, мы закончили есть. Что ты ищешь?"
 
 Заместитель мэра Лю не был уверен в отношениях Фэн Юя и секретаря Чжана. Только потому, что оба были из города Бин? Между ними была огромная разница в возрасте, и оба не должны были быть друзьями. Возможно, у обоих есть какие-то тайные делишки.
 
 Но заместитель мэра Лю также считал, что это невозможно. Секретарь Чжан имел хорошую репутацию и никогда не был замечен в близких отношениях с бизнесменами. Может ли быть, что этот менеджер Фэн имел какие-то отношения с высшим руководством? Секретарь Чжан ничего ему не сказал.
 
 "Мэр Чжан, вы отвечаете за городские фонды?"
 
 Заместитель мэра Чжан нахмурился. Что нужно этому молодому человеку? Его интересует имущество города?
 
 "Я - ответственное лицо". Он был старшим заместителем мэра Пекина, и даже если он не отвечал за это, он также мог принимать решения. Заместителя мэра Лю сейчас очень интересовало, какие услуги хочет получить от него Фэн Юй.
 
 "Я хочу инвестировать в Пекинскую компанию Куаньчжудэ". ответил Фэн Юй.
 
 "Ты хочешь инвестировать в "Цюаньчжудэ"? Почему?" Заместитель мэра Лю знал, что компания Beijing Quanjude Company была преобразована в акционерное общество, и именно он отдал этот приказ.
 
 "Потому что мне нравится Quanjude, и я хочу привести ее к большим высотам". Фэн Юй ответил спокойно, как будто привести Quanjude к большим высотам было легкой задачей.
 
 "Довести его до больших высот? Как ты собираешься это сделать?"
 
 "Создадим сеть ресторанов".
 
 "Для этого нам не нужна ваша помощь.
 
 Мы также планируем сделать это сами". То, что сказал Фэн Юй, было похоже на планы Цзян Сяньцзюня. Заместитель мэра Лю знал о выгоде этого предложения, но зачем им позволять другим людям инвестировать в компанию? Они могли бы сделать это сами.
 
 "Потому что я могу позволить Quanjude расти в течение короткого периода времени. Например, я могу использовать рестораны для инвестирования и объединения в Quanjude Holdings. Или мы можем позволить ресторанам в Шанчэне подавать наших жареных уток Quanjude в качестве своего фирменного блюда. В то же время, мы можем подавать фирменные блюда других регионов."
 
 "У вас есть рестораны в Шаньчэне?" спросил заместитель мэра Лю.
 
 "В настоящее время у меня нет ресторанов, но если вы согласитесь позволить мне инвестировать, у меня сразу же появятся рестораны. Не только в Китае, но и в Гонконге, Тайване, Макао, Сингапуре и даже в США." уверенно ответил Фэн Юй.
 
 Все, что нужно было сделать Фэн Юю, - это купить несколько ресторанов в хороших местах. Для Фэн Юя это была простая задача. В его прежней жизни клиенты стояли в очереди в рестораны Quanjude. Спрос был намного больше, чем предложение. Одна из причин - бренд Quanjude, а другая - очень вкусные жареные утки.
 
 С брендом Quanjude и жареными утками сеть ресторанов, несомненно, будет иметь хороший бизнес. Особенно специальный соус, который подается к жареным уткам. Даже западным людям нравится его вкус.
 
 Заместитель мэра Лю увидел уверенный ответ Фэн Юя и повернулся к отцу Чжан Ханя: "Секретарь Чжан, что вы думаете?".
 
 Заместитель мэра Лю не спрашивал мнения отца Чжан Ханя. Он спрашивал, действительно ли Фэн Юй может выполнить то, что он сказал. Отец Чжан Ханя только представил Фэн Юя как бизнесмена из города Бин, но не сказал ему, каким бизнесом занимается Фэн Юй.
 
 "Бренд "Ветер и дождь", бренд "Aiwa" и бренд "Songjiang" менеджера Фэна идут очень хорошо. Я думаю, что для него не должно быть проблемой управлять Куаньчжуд!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080073
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      Заместитель мэра Лю уставился на Фэн Юя: "То, что сказал секретарь Чжан, правда?"
 
 "Что тут врать? Эти бренды принадлежат мне. Изначально я просто хотел иметь электрический вентилятор, но в итоге создал бренд "Ветер и дождь". Я чувствовал, что японская AIWA - хороший бренд, поэтому я купил его и изменил на Aiwa. Я хотел создать мотоцикл для себя, но мотоцикл, который я произвел, стал популярным. В следующем году мои мотоциклы станут самой продаваемой маркой мотоциклов в Китае. Но я подумал, что это будет бессмысленно, когда я стану первым. Поэтому я начал производить седаны. Я также не ожидал, что главный архитектор посетит меня и похвалит. На самом деле, я сделал не так уж много".
 
 Фэн Юй ответил "скромно", но указал на успех своих компаний. Он говорил заместителю мэра Лю, что может и способен хорошо управлять Цюаньчжудэ!
 
 Но заместитель мэра Лю покачал головой: "Хотя все эти компании, о которых вы упомянули, преуспевают, мы сами можем создать сеть ресторанов. Нам не нужна ваша помощь".
 
 "Мэр Лю, у Quanjude сейчас 6 филиалов, и все они расположены в Пекине. Как вы думаете, сколько времени пройдет, прежде чем Quanjude сможет открыть филиалы по всему Китаю и даже за границей?".
 
 "У нас есть время. Поскольку мы преобразовали этот ресторан в компанию, у нас будут свои планы". ответил заместитель мэра Лю.
 
 "А как насчет средств? Если вы собираетесь расширяться, вам нужно много средств. Город выделит средства или вы собираетесь получить банковский кредит? Сколько денег может выдать город и сколько кредитов вы можете получить в банках? Когда все это будет готово, как вы думаете, у вас еще есть возможность расшириться?".
 
 "Почему бы и нет? Даже если у нас не так много средств, мы можем не спешить. Мы можем использовать прибыль компании для роста".
 
 "Время. После реформ уровень жизни стремительно рос. Даже талоны на еду были устаревшими. Сейчас в Китае каждый день открываются рестораны, и каждый день закрываются.
 
 Когда вы соберете достаточно средств, все хорошие места будут заняты. Как вы собираетесь расширяться? Месторасположение имеет решающее значение для ресторана".
 
 Фэн Юй начал промывать мозги заместителю мэра Лю. Прежде чем заместитель мэра Лю успел ответить, Фэн Юй продолжил: "Вы должны понимать, что модель сетевых заведений - это модель западных стран, но знаете ли вы, что западные сетевые рестораны начинают открывать рестораны в Китае?".
 
 "Вы говорите о западных ресторанах?"
 
 Фэн Юй покачал головой: "Эти западные рестораны все еще не создали свои бренды. Я говорю о ресторанах быстрого питания, таких как Kentucky Fried Chicken и McDonald's. Проще говоря, это жареная во фритюре курица и гамбургеры".
 
 "Я знаю об этих ресторанах. У нас в Пекине есть некоторые из них. Но их рестораны не большие".
 
 "Но вы когда-нибудь думали об их прибыли? Поскольку это фастфуд и рестораны открыты 24 часа, продажи одного такого ресторана намного больше, чем у традиционного китайского ресторана, а себестоимость меньше в два раза. С такими высокими прибылями, как вы думаете, что будут делать эти компании? Не станут ли они расширять свою деятельность в Китае? Даже если им придется инвестировать огромную сумму, они также захотят захватить долю рынка. Кроме того, они также используют модель франчайзинга. Это означает, что им не нужен капитал. Франчайзи все равно придется платить им и быть ограниченным их политикой".
 
 У KFC и Mcdonald's были интересные модели управления. Вы платите франчайзинговые взносы, и они помогают выбрать место, обучают персонал. Но вы должны выплачивать им часть денежной прибыли. Конечно, они обещают, что рестораны будут прибыльными, поскольку они сами выбирают места расположения ресторанов.
 
 Эти две сети быстрого питания смогли быстро расшириться и стать одними из немногих ведущих международных ресторанов быстрого питания. Все это было сделано без необходимости открывать рестораны по всему миру.
 
 Это была успешная модель, и ее можно повторить.
 
 Конечно, у Quanjude есть свои секретные рецепты, и модель KFC и McDonald's не подходит. У них должен быть кто-то, кто будет жарить уток. Более надежной ставкой будет то, что рестораны, которые будут продавать жареных уток Quanjude, должны быть частью Quanjude Holdings, и Quanjude должна владеть большинством акций ресторанов!
 
 Это будет как с кока-колой. Их рецепт является их главным секретом. Они утверждают, что никакие другие компании по производству напитков не смогут повторить вкус кока-колы.
 
 "Вы хотите сказать, что эти гамбургерные могут повлиять на наш Куаньчжуд?" Заместитель мэра Лю почувствовал, что Фэн Юй шутит с ним. Это были два разных продукта. Он никогда не слышал, чтобы магазин, торгующий булочками, мог повлиять на магазин, торгующий пирожными!
 
 "Не повлияет? Ты знаешь, что до KFC и McDonald's были и другие гамбургерные рестораны, и все они проиграли этим двум компаниям? Это из-за их модели сетевых ресторанов. Эти гамбургерные рестораны не могли расширяться так же быстро, как эти две компании. Тот, кто захватит долю рынка, станет окончательным победителем. В Пекине "Цюаньчжудэ" - единственный ресторан, где продают жареных уток?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 "Что ты имеешь в виду?"
 
 "Я люблю жареных уток, но это не значит, что я должен выбрать Quanjude. Кажется, у Bianyifang более долгая история, чем у Quanjude? Как вы думаете, сможет ли Quanjude расшириться, если я вложу деньги в Bianyifang?"
 
 "Ты угрожаешь мне! Но Bianyifang также является государственным предприятием!" гордо ответил заместитель мэра Лю.
 
 Фэн Юй сделал небольшую паузу. Бяньифанг также является государственным предприятием? Но ведь должны быть и другие марки жареных уток.
 
 "Нет, я просто констатирую факты. Даже если Bianyifang является государственным предприятием, есть и частные компании. McDonald's - хороший пример того, как подражатель побеждает создателя. Если говорить о средствах, то Куаньчжуд никак не может конкурировать со мной. Любой из моей компании стоит намного больше, чем Куанджуд.
 
 Если я действительно хочу открыть бренд жареной утки, то даже у Бяньифань не будет шансов. Тебе решать, верить ли моим словам".
 
 "Почему вы так уверены в своей победе? Нас поддерживает правительство Пекина".
 
 "Мэр Лю, вы слышали о йогуртных напитках Лебайши? Раньше это был лучший бренд йогуртовых напитков в Китае. На пике популярности им принадлежало более 70% доли рынка. Но я владею некоторыми акциями конкурирующей компании, и теперь обе компании владеют одинаковой долей рынка. У Lebaishi осталось только 40% рынка. Мы также владеем 40%! О, компания, о которой я говорю, это Lehaha". ответил Фэн Юй.
 
 Отец Чжан Ханя был удивлен. Он не знал, что Фэн Юй также был акционером Lehaha. Еще больше его шокировало то, как Фэн Юй разговаривал с заместителем мэра Лю. Фэн Юй говорил, что если вы не позволите мне инвестировать в Quanjude, то я остановлю расширение Quanjude!
 
 "На йогуртовые напитки Lebaishi влияют их продукты "Энергия жизни". Какое отношение это имеет к вам?" Заместитель мэра Лю ухмыльнулся.
 
 "Тогда знаешь ли ты, кто разоблачает эти поддельные продукты для здоровья? Что это за продукт, который захватил рынок этих товаров для здоровья?"
 
 Заместитель мэра Лю сузил глаза: "Вы имеете какое-то отношение к этому инциденту?"
 
 "Тот, кто разоблачил эти поддельные продукты, - это программа CCTV. Я тот, кто предоставил им всю информацию. Возможно, мэр Лю до сих пор не знает, что именно я организовал новогодний гала-ужин CCTV и являюсь спонсором этой программы. Я также являюсь спонсором гала-ужина в честь Весеннего фестиваля. Поэтому CCTV охотно помогает мне в этом. Медицинские препараты, пришедшие на смену поддельным, в настоящее время занимают 60% доли рынка. Это фармацевтическое предприятие города Бинг, и я владею частью акций". Фэн Юй указал на себя.
 
 Заместитель мэра Лю глубоко вздохнул. Сколькими предприятиями владеет этот менеджер Фэн? Как получилось, что он владеет акциями компаний в стольких отраслях?
 
"Мэр Лю, интересно, слышали ли вы о предприятии "Супермаркет Тай Хуа"? Недавно оно было зарегистрировано в Пекине. Вскоре в компанию будет переведено более 150 миллионов долларов США, и она будет одновременно открывать супермаркеты в городах по всему Китаю. Я являюсь основным акционером этой компании. Мы можем объявить, что открыли штаб-квартиру в Пекине благодаря вам".
 
 150 миллионов долларов США? Сколько налогов будет получено от этой компании? Масштабы этой компании огромны. Если он был тем, кто организовал эти инвестиции, то это будет огромным политическим достижением.
 
 "Менеджер Фэн, мне нужно это обдумать". сказал заместитель мэра Лю.
 
 "Хорошо. Я буду ждать ваших хороших новостей". Фэн Юй улыбнулся и поднял свой бокал.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080074
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      Прямые и откровенные слова Фэн Юя произвели глубокое впечатление на заместителя мэра Лю и отца Чжан Ханя. Отцу Чжан Ханя даже стало интересно, развивал ли Фэн Юй свой бизнес подобным образом в прошлом.
 
 Отец Чжан Ханя никогда бы не узнал, что Фэн Юй больше всего ненавидел деловые переговоры. Чтобы сократить процесс переговоров, он предлагал такие условия, перед которыми другая сторона не могла устоять. Для Фэн Юя важнее всего была эффективность.
 
 Заместитель мэра Лю с готовностью согласился на предложенные условия. Он был главой, и раз он принял решение, то вопросов больше не возникало. Фэн Юй верил, что заместитель мэра Лю поможет ему уладить все мелкие проблемы.
 
 На следующий день Фэн Юй получил звонок от заместителя мэра Лю. Городское правительство согласилось разрешить Фэн Юю инвестировать в Цюаньчжудэ при одном условии. Фэн Юй должен был использовать рестораны для инвестиций!
 
 Так было в предыдущей жизни Фэн Юя. Для Фэн Юя это не было проблемой. В любом случае, Фэн Юй должен был вернуться в Гонконг, чтобы подготовиться к экзаменам. Там он мог просто купить несколько ресторанов.
 
 ......
 
 "Что ты сказал? Ты хочешь купить рестораны?" Фу Гуанчжэн был вызван обратно в Гонконг. Он думал, что у Фэн Юя есть для него несколько отличных инвестиционных возможностей. Но рестораны?
 
 "Все верно. Гонконг, Макао, Тайвань, Малайзия, Сингапур и даже Нью-Йорк. Я хочу купить несколько ресторанов в этих местах. Рестораны должны быть большими, в хороших местах с большим трафиком, и это должны быть популярные рестораны".
 
 "Почему вы покупаете так много ресторанов? Вы хотите создать сеть ресторанов?". Фу Гуанчжэн зажег сигару и выпустил кольцо дыма.
 
 Фэн Юй улыбнулся и переспросил: "А что в этом плохого?"
 
 "Это шутка?"
 
 "Разве я похож на шута?" спросил Фэн Юй. Почему я не могу открыть сеть ресторанов? Бизнес Famp;B может приносить высокую прибыль и является стабильным. Самое главное, я могу использовать бренд Quanjude".
 
 "Но тебе также не нужно открывать сразу столько ресторанов.
 
 Как вы думаете, будут ли другие продавать свои рестораны, которые соответствуют требованиям, о которых вы упомянули? Даже если они захотят продать, цены будут заоблачными!" Фу Гуанчжэн покачал головой. Если вы открываете ресторан для развлечения, то достаточно открыть один ресторан. Есть ли необходимость открывать сразу столько?
 
 Famp;B был хорошим бизнесом. Но если у вас нет хороших поваров и фирменных блюд, как вы привлечете клиентов? Если ваша еда была вкусной, клиенты будут даже ждать часами, чтобы поесть вашей еды, и не обратят внимания на плохое обслуживание.
 
 Вы хотите выкупить существующие рестораны? Зачем им продавать свои рестораны? Да, возможно, они смогут получить единовременную сумму денег от продажи своего ресторана, но эта сумма рано или поздно закончится. Если бы ресторан был рядом, они бы продолжали получать деньги каждый месяц. Это было похоже на обмен гусыни, несущей золотые яйца, на золотого гуся!
 
 "Если рестораны слишком дороги, то выберите хорошее место для открытия новых ресторанов. Переманивайте опытных поваров из других ресторанов. Мне нужно четко дать понять, что я хочу продавать китайскую кухню".
 
 "Есть ли у вас фирменное блюдо? Без фирменного блюда как вы собираетесь открыть сеть ресторанов?".
 
 "Фирменным блюдом моего ресторана будет пекинская жареная утка. Цюаньчжудские жареные утки!".
 
 "Что? Жареные утки Цюаньчжуд?"
 
 "Верно. Ты уже пробовал их жареную утку. Разве ты не думаешь, что их утки вкусные?"
 
 "Но ты не можешь повторить тот же вкус. Только не говори мне, что ты уже переманил их шеф-повара? Шеф-повара, который знает их секретный рецепт?
 
 "Я не переманивал их. Но я могу инвестировать в Цюаньчжудэ!"
 
 Фу Гуанчжэн был разочарован, когда услышал первое предложение. Но когда он услышал второе предложение, его глаза загорелись от волнения.
 
 "Вы собираетесь инвестировать в Цюаньчжудэ? Могу ли я тоже инвестировать? Мне не важна доля акций. Просто возьмите меня в долю". Фирменное блюдо может поднять ресторан на большую высоту.
 
 Не говоря уже о том, что "Цюаньчжудэ" - это традиционный ресторан с более чем 100-летней историей. Даже господин Дэн ходит в этот ресторан, чтобы развлечь иностранных делегатов. Одного этого факта было бы достаточно, чтобы привлечь множество клиентов.
 
 Кроме того, Фэн Юй будет инвестировать, чего же бояться? Просто вкладывайте деньги в то, во что инвестирует Фэн Юй, и прибыль, несомненно, будет!
 
 Отец Фу Гуанчжэна использовал свои деньги для инвестиций в золотые фьючерсы, и цены на золото росли. Она выросла примерно до 380 долларов США и остановилась на один-два дня. Но после этого она продолжала медленно расти.
 
 Фу Гуанчжэн получил прибыль от фьючерсов на золото и все еще искал отличные возможности для инвестиций. Инвестиции в бизнес Famp;B с Фэн Юем представляются отличной возможностью. Доходность должна быть выше, чем у других инвестиций в Гонконге.
 
 Фэн Юй махнул рукой: "Почему бы и нет? Но сначала ты должен помочь мне выкупить несколько ресторанов, чтобы я мог использовать эти рестораны для переговоров с ними".
 
 Фу Гуанчжэн нахмурился: "Выкуп ресторанов будет проблемой. Почему мы не можем создать сеть ресторанов в Китае? Например, в Цзиньлине, Сиане, Шанхае, Гуандуне и т.д. У нас есть фабрики и компании в этих местах, и мы там тоже знакомы".
 
 "Мы будем создавать филиалы в Китае. Но Гонконг, Тайвань и т.д. более важны. Я обещал расширить бренд Quanjude за рубежом. В Китае некоторые компании уже связались с Quanjude. Мы не будем в выигрыше, если сосредоточимся только на Китае".
 
 Так сказал Цзян Сяньцзюнь Фэн Юю. Именно поэтому Фэн Юй хотел уладить все как можно скорее. В противном случае все будет как в прошлой жизни. Quanjude будет работать с другими компаниями. Даже если Фэн Юй впоследствии успешно купит долю в Quanjude, его доля акций будет снижена.
 
 Преимущество Фэн Юя заключалось в том, что он мог вывести бренд Quanjude за границу. Этого не могли сделать другие компании Famp;B, к которым обратился Цзян Сяньцзюнь.
 
Если Фэн Юй не сможет оправдать эти ожидания, Куаньчжуд не будет ему доверять, и все его усилия будут потрачены впустую.
 
 "Тогда наши инвестиции будут довольно высокими. Возможно, мы даже не увидим отдачи через 1-2 года". Фу Гуанхэн нахмурился.
 
 "Но после того, как Quanjude вышла на биржу, цены на акции, несомненно, подскочат. Потому что это уже устоявшийся бренд со 100-летней историей. Он стоит несколько миллиардов!" Фэн Юй постучал по столу и уверенно сказал.
 
 "Все верно. Мы все еще можем выставить эту компанию на биржу. Но я не знаком с индустрией Famp;B. Я не думаю, что смогу помочь вам управлять компанией". Фу Гуанчжэн честно сказал.
 
 "Не нужно. Вам просто нужно помочь мне купить несколько хороших ресторанов. При необходимости ты можешь использовать репутацию своей семьи Фу. Если ты не сможешь помочь, тогда мне придется искать молодого мастера семьи Ли. Думаю, у него не возникнет проблем".
 
 "Кто сказал, что я не могу помочь? Если наша семья Фу объединится, мы будем сильнее семьи Ли! Я в состоянии уладить это, и тебе не нужно искать Ли Цзекая. Он просто купит несколько ресторанов по всей Юго-Восточной Азии. Просто предоставьте это мне". Ли Гуанчжэн был в ярости, когда его сравнили с семьей Ли.
 
 Более того, если Фэн Юй будет искать Ли Цзекая, то он выйдет из игры. Прибыль от бизнеса Famp;B была слишком велика, чтобы он от нее отказался.
 
 "Тогда я буду ждать твоего звонка".
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080075
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      Экзамены в Гонконгском университете были намного легче, чем в китайском. Здесь студентов больше проверяют на применение теорий и общие знания.
 
 Фэн Юй сдал экзамены без проблем. Поскольку дата экзаменов совпала с датой подачи заявок на рекламные слоты CCTV, Фэн Юй попросил У Чжигана, Ли Мингдэ и остальных пойти и самим подать заявки на слоты. Конечно, Фэн Юй заранее позвонил начальнику Цзя.
 
 Начальник Цзя был готов помочь Фэн Юю. Кроме места перед вечерними новостями, он позволил компаниям Фэн Юя выиграть места в большинстве других программ.
 
 Хотя слоты для программ с самым высоким рейтингом не могут быть организованы, Фэн Юй попросил Ву Чжигана сделать ставку в 16 миллионов юаней. Эта сумма была намного выше, чем в прошлом году, и должна была выиграть тендер. Если они все же проиграют тендер с такой суммой, значит, есть кто-то более сумасшедший, чем Фэн Юй.
 
 В настоящее время у компании Фэн Юя не было никаких новых продуктов. Все, чего он хотел, это убедиться, что его продукция все еще помнится потребителям. Ему не так уж и нужно это место в прайм-тайм. Этой суммы было более чем достаточно, чтобы купить 3 других места в прайм-тайм на CCTV 2.
 
 В итоге компании Фэн Юя выиграли 24 рекламных слота и потратили в общей сложности 73 миллиона юаней.
 
 Главный рекламный слот в прайм-тайм выиграла компания Kongfu Liquor, предложив 20,3 миллиона. Это стало официальным началом монополии Baijiu Companies на рекламные слоты в прайм-тайм.
 
 Когда Фэн Юй услышал об этом, он вспомнил, что в ближайшие несколько лет индустрия байцзю будет завоевывать главные рекламные слоты в прайм-тайм и создавать свои рекордные продажи.
 
 Но эти заводы по производству байцзю быстро стали популярными и также быстро закрылись. Их производство не поспевало за спросом, а торговый персонал продолжал агрессивно продавать. Более крупным заводам по производству байцзю не оставалось ничего другого, как поглотить более мелкие заводы в попытке увеличить производство.
 
 Это привело к снижению качества.
 
 На рынке были некоторые байцзю, которые даже не имели требуемого содержания алкоголя. Была и другая проблема. Когда марка байцзю становится популярной, появляется множество подделок и фальшивых байцзю.
 
 Для производства ликера не нужен большой завод. Этот байцзю можно было варить и на заднем дворе. Эти подделки использовали те же бутылки и марки. Потребители не могли определить, что это подделка, не открывая бутылки.
 
 После рекламы на CCTV цены на алкоголь Kongfu Alcohol выросли в несколько раз. Это вызвало зависть. Простые люди могли не знать о себестоимости производства Kongfu Alcohol, но те, кто занимался тем же ремеслом, знали. Они могли легко подсчитать приблизительную стоимость своей продукции. Конгфу Алкоголь получал высокую прибыль, и остальные тоже хотели получить свой кусок пирога.
 
 Именно поэтому Фэн Юй отказал Чжан Руйцяну, когда тот попросил Фэн Юя инвестировать в завод по производству байцзю города Бинг. Любой может варить байцзю. Если Фэн Юй увеличит популярность байдзюцу в Бинг-Сити, он знал, что руководители городского правительства захотят еще больше увеличить свою прибыль и начнут агрессивное расширение.
 
 Но результатом такой экспансии была смерть. Фэн Юй сможет уйти невредимым, когда придет время. Но страдать будут правительство и жители города Бинг. Фэн Юй никогда не сделает ничего, чтобы обмануть людей в своем родном городе.
 
 Более того, Фэн Юй знал только, как повысить популярность байцзю. Но он не любит его пить и не знает разницы между хорошим и плохим байцзю. Если он повысит популярность байцзю города Бин и обнаружит, что байцзю были низкого качества, его репутация пропадет.
 
 В этом году в рекламе на CCTV были различия. Не было рекламы добавок к здоровью, и было только 3 рекламы питательных продуктов. Все эти компании, рекламирующие продукты питания, были государственными предприятиями.
 
Хотя скандал затронул продукты с добавками для здоровья, продукты питания не пострадали. Концепция субоптимального здоровья теперь была общеизвестна. Продажи книги о субоптимальном здоровье побили рекорды. Даже старики и женщины на улицах знали о симптомах субоптимального здоровья.
 
 Люди больше не покупали продукты на маленьких фабриках. Они предпочитали более крупные заводы и фармацевтические фабрики. Их первым выбором было фармацевтическое предприятие города Бинг. Даже чемпионы мира выбирали продукцию этой компании.
 
 Продукция фармацевтического предприятия города Бинг была не дорогой, но эффективной. Все их продукты были приняты людьми. Когда люди шли в аптеки, они просили лекарства, произведенные фармацевтическим предприятием города Бинг.
 
 Это заметили и другие фармацевтические фабрики. Они начали следовать за фармацевтическим предприятием города Бинг и производить медицинские добавки. Посмотрите на фармацевтическое предприятие города Бинг. Их продукция даже экспортировалась в западные страны. Что сложного в производстве этих лекарств? Мы тоже можем производить то же самое. У вас есть патенты? Мы можем просто изменить дозировку, и это не будет проблемой.
 
 Ваша витаминная добавка 20 в 1? Тогда мы будем производить 21 в 1.
 
 Товары для здоровья ушли с рынка, но товары для медицины снова стали популярными. Фармацевтические компании начали рекламировать и продвигать свою продукцию на местных телеканалах.
 
 Люди думали, что продукция фармацевтических компаний безопасна, но они не знают, что продукция некоторых из этих фабрик также небезопасна.
 
 Глава фармацевтического предприятия города Бинг спросил Фэн Юя, не нужно ли им найти какие-то связи, чтобы проверить эти фармацевтические компании.
 
 Но эта продукция была в основном в прибрежных и южных регионах. В северных районах они встречались редко. Это значит, что заводы этих компаний в основном находились в юго-восточных регионах.
 
Фэн Юй попросил начальника фармацевтического предприятия города Бинг сообщить властям. Фэн Юй не хотел снова оказаться в роли плохого парня. Ранее он уже сообщал о медицинских товарах, потому что черепашьей эссенции было слишком много. Этот трюк нельзя использовать снова и снова.
 
 Начальник CCTV Цзя очень помог Фэн Юю с рекламными слотами. Фэн Юй не хотел снова его беспокоить.
 
 Гуаньси, или отношения между людьми, таковы. Ты помогаешь мне, а я помогаю тебе. Например, Фэн Юй помог Чжан Руицяну получить кредиты у своих высших чиновников, и теперь никто из чиновников не будет покушаться на бизнес Фэн Юя в городе Бинг. Чжан Руйцян поможет Фэн Юю отбиться от этих чиновников. Даже руководители провинциального правительства не смогут ничего сделать Фэн Юю под защитой Чжан Жуйцяна.
 
 Когда компания становится успешной, многие правительственные учреждения будут думать о том, как получить деньги от компании. Если бы не Чжан Жуйцян, всевозможные дьяволы из этих агентств стали бы преследовать Фэн Юя.
 
 Чжан Жуйцян много помогал Фэн Юю, но не рассказывал ему о большинстве таких случаев. Однако Фэн Юй знал об этом. Многие агентства провинциального правительства обращались в компанию Tai Hua Trading, Machinery с просьбой о деньгах. Но Чжан Жуйцян остановил их. Эти компании пожертвовали много денег городу Бин, и все они должны были исчезнуть. Даже если эти компании пожертвуют больше денег, они также будут переданы правительству города Бинг. Это не будет иметь ничего общего с провинциальным правительством.
 
 Агентства в городском правительстве также были недовольны Фэн Юем. Почему Фэн Юй пожертвовал только министерству образования? Почему он не пожертвовал другим ведомствам? Чжан Жуйцян придет и отчитает этих людей. Фэн Юй уже дал столько денег, как они могут просить еще? Почему бы вам не пожертвовать свои месячные зарплаты? Только потому, что он богат, он должен давать?
 
 К счастью, Фэн Синтай все еще жил в городе.
 
 Город был небольшим, и Вэнь Дэгуан был рядом. Никто не осмеливался искать проблем с Фэн Синтай. Кроме того, Фэн Синтай имел отличную репутацию в городе. Он жертвовал на школы. У какой семьи в городе нет детей? Им даже не нужно платить за обучение. Кто посмеет плохо отозваться о Фэн Синтае в городе, будет оплеван окружающими.
 
 После экзаменов Фэн Юй и Фу Гуанчжэн снова сели за стол, чтобы обсудить план покупки ресторанов.
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      Фу Гуанчжэн обратился за помощью к своим дядям. Он воспользовался их связями, чтобы купить несколько ресторанов. У его старшего и второго дядей была недвижимость на Тайване, в Малайзии и многих других регионах. У третьего дяди также были супермаркеты. Фу Гуанчжэн и его отец также имели каналы сбыта в этих местах.
 
 Это была легкая задача для всей семьи Фу. Объединив свои силы, они стали более влиятельными, чем семья Ли. Конечно, Фу Гуанчжэн должен был позволить им получить часть выгоды. Он не может ожидать, что вся семья Фу будет помогать ему бесплатно.
 
 Фу Гуанчжэн передаст свои акции некоторых гонконгских компаний двоюродным братьям. Акции не стоили многого, но это был знак благодарности за помощь его дядей. Старшему брату он ничего не передал. Его отец передаст все свое состояние старшему брату, и у старшего брата не было причин просить у него акции или деньги.
 
 Фу Гуанчжэн встретился с Фэн Юем, чтобы обсудить количество ресторанов, которые они покупают, и как они разделят акции.
 
 Фэн Юй сказал, что он заплатил большую цену за инвестиции в "Цюаньчжудэ" и хочет получить более значительную долю этих ресторанов. Конечно, он также будет тратить больше денег.
 
 Фу Гуанчжэн не возражает. Не то чтобы он владел этими ресторанами, он мог инвестировать в Quanjude. Кроме того, он по-прежнему хочет поддерживать хорошие отношения с Фэн Юем.
 
 Если Фу Гуанчжэн перехватит Фэн Юя, узнав о его планах, и будет вкладывать деньги в Цюаньчжудэ один, Фэн Юй разозлится. В последний раз, когда Фэн Юй разозлился, отец Фу Гуанчжэна понес большие убытки. Дружить с Фэн Юем было лучше, так как Фэн Юй включал его в инвестиционные возможности.
 
 Вот только недавняя сделка с фьючерсами на золото. Цены на золото выросли до 391 доллара США после того, как несколько дней держались на уровне 380 долларов США.
 
 Его дяди продали часть своих фьючерсных контрактов по цене 385 долларов США. Поскольку цены продолжали расти, они постепенно распродавали свое золото.
 
 Но самая высокая сумма, которую они продали, составила 387 долларов США.
 
 Отец Фу Гуанчжэна был единственным, кто продал свои золотые контракты по 390 долларов США. Процент его прибыли был самым высоким.
 
 За последний месяц отец Фу Гуанчжэна увеличил свою прибыль в несколько раз. Если бы он мог делать это раз в год, он бы больше ничего не делал!
 
 Конечно, отец Фу Гуанчжэна понимал, что это редкая возможность. Фэн Юй также сказал, что после 1994 года цены на золото будут сильно колебаться. Даже его собственная компания будет избегать торговли фьючерсами на золото.
 
 Теперь Фу Гуанчжэн придерживался правила следовать за Фэн Юем во всем, что он делает!
 
 После обсуждения Фэн Юй и Фу Гуанчжэн договорились о пропорции акций 3:7. Фэн Юй получит 70% денег, а Фу Гуанчжэн - 30%. После того, как они успешно вложили деньги в компанию Quanjude, Фэн Юй не беспокоился о том, что Фу Гуанчжэн сможет получить больше акций компании.
 
 Фэн Юй не спросил Фу Гуанчжэна о цене за то, что он попросил свою семью помочь ему купить эти рестораны. Фэн Юй не спросил, и Фу Гуанчжэн также не сказал ему. Чтобы получить такую возможность от Фэн Юя, Фу Гуанчжэн должен был сделать определенный вклад со своей стороны.
 
 В прошлом Фэн Юй просил Фу Гуанчжэна участвовать в инвестициях в другие компании, потому что Фу Гуанчжэн посылал своих людей для управления этими компаниями. Сейчас все было точно так же. Фэн Юю нужны связи семьи Фу. Если бы дело было в деньгах, Фэн Юй не стал бы его искать. Фэн Юй не испытывает недостатка в деньгах.
 
 Фу Гуанчжэн не заботился об остальной работе. Он вернулся в Китай, чтобы сосредоточиться на предприятии Tai Hua Supermarket Enterprise. Задача по покупке ресторанов была передана остальным членам семьи Фу.
 
 Через 3 дня Фу Жунци приобрел ресторан. Он успешно купил ресторан в Центральном районе Гонконга. Это был ресторан шаньдунской кухни. Он не пользовался большой популярностью, но был расположен в хорошем месте.
 
 Самое главное, что этот ресторан был большим, а район имел высокую проходимость.
 
 Многие люди не понимают, почему Фу Жунци купил этот ресторан. Они слышали, что он заплатил высокую цену за этот ресторан. По их оценкам, Фу Ронгки потребуется более 5 лет, чтобы вернуть свои инвестиции. Хотя этот ресторан не принесет убытков, норма прибыли была слишком низкой. Это не соответствовало обычной практике Фу Ронгки.
 
 Кем был Фу Ронгки? Лучший инвестор Гонконга на финансовом рынке. За последние несколько лет он заработал свое состояние на финансовом рынке. Почему он вдруг купил ресторан?
 
 Некоторые таблоиды начали придумывать истории. Они сообщили, что Фу Жунци обедал в этом ресторане и поссорился с менеджером ресторана. В порыве гнева он купил ресторан и уволил менеджера!
 
 Купить ресторан, чтобы уволить менеджера? Людям нравится читать такие слухи.
 
 Но не успела эта новость устояться, как другая газета сообщила, что Фу Ронгку купил ресторан в Макао. Ресторан был расположен напротив самого популярного казино. Это был кантонский ресторан.
 
 Все были озадачены. Фу Ронгку не должен был конфликтовать с менеджером другого ресторана. У семьи Фу проблемы со всеми менеджерами ресторанов?
 
 Но люди помнили, что Фу Ронгку занимался недвижимостью. Должно быть, он купил этот ресторан для инвестиций.
 
 Но были и другие, которые не верили, что эта покупка была сделана для инвестиций. Это было хорошее место, но Фу Ронгку не сдавал этот ресторан в аренду. Может быть, он хочет сам управлять рестораном?
 
 Братья семьи Фу сошли с ума, или семья Фу вступает в бизнес Famp;B? Даже если они собираются заняться Famp;B бизнесом, им не нужно использовать высокие цены, чтобы выкупать чужие рестораны.
 
 Фу Ронгки и Фу Ронгку сошли с ума?
 
 Но прежде чем они закончили обсуждать эту новость, кто-то сказал, что Фу Ронгбинг ведет переговоры о приобретении ресторана, расположенного на Тайване.
 
 Переговоры были почти завершены.
 
 Все были в замешательстве. Даже третий брат семьи Фу собирался заняться ресторанным бизнесом? Что случилось с семьей Фу? Они пострадали от проклятия или чего-то еще? Проклятие, которое убьет их, если они не откроют ресторан?
 
 Внимание людей переключилось на младшего брата семьи Фу, Фу Жунцзина. Люди хотели знать, собирается ли младший брат семьи Фу также открыть ресторан.
 
 В конце концов, они узнали, что Фу Жунцзин уехал в Малайзию. Сыновья Фу Жунци и Фу Жунцю отправились в Сингапур.
 
 Почему они отправились в другие страны? Чтобы купить рестораны!
 
 Даже если семья Фу собирается войти в индустрию Famp;B, они должны начать с малого. Никто не будет покупать рестораны, как они. Некоторые люди знали, что семья Фу заработала немного денег на золотом будущем, но это был неправильный способ потратить свои деньги.
 
 Даже другие магнаты не понимали, что задумала семья Фу, не говоря уже о простых людях. Все они думали об одном и том же. Вся семья Фу сошла с ума!
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      Пока семья Фу была занята работой, Фэн Юй не бездельничал. Фу Гуанчжэн со своими людьми искал подходящие места по всему Китаю. Таким образом, у него не было времени проверять их компании.
 
 Поскольку Фэн Юй хотел, чтобы финансовый год компаний закончился в одно и то же время, годовой отчет компаний за прошлый год был готов в одно и то же время. Фэн Юй должен был посетить все свои фабрики и компании.
 
 Но не успел Фэн Юй закончить свою работу в Гуандуне, как ему позвонили и попросили вернуться в Пекин. Кириленко скоро прибудет в Пекин.
 
 Кириленко был самым значительным деловым партнером Фэн Юя. В начале карьеры Фэн Юй был партнером Кириленко. Фэн Юй был ближе к Кириленко, чем Фу Гуанчжэн.
 
 Кириленко приезжал в Пекин, и Фэн Юю приходилось выступать в роли хозяина.
 
 На этот раз Кириленко приезжал не в личном качестве. Он представлял МИД России с визитом вежливости. Фэн Юй задохнулся от удивления. Брат Ки действительно был кем-то в России. Он даже может входить в Министерство иностранных дел!
 
 Но Кириленко был всего лишь бизнесменом!
 
 Фэн Юй все еще не понимал Кириленко. Кириленко был самым успешным импортером в России. Только его торговля с Tai Hua Trading была в несколько раз больше, чем у других компаний.
 
 В прошлом году Кириленко начал импортировать в Россию автомобили Songjiang Motors и продавать их военным и правительственным учреждениям. Теперь он был там знаменитостью.
 
 Когда Кириленко увидел Фэн Юя, он, как обычно, обнял его. Его объятия все еще были настолько сильными, что у Фэн Юя перехватило дыхание. Фэн Юй был старше и крепче, но перед этим белым медведем он все еще выглядел как птенец!
 
 "Брат Ки, какие у тебя планы на вторую половину дня?"
 
 "У меня нет никаких планов на вторую половину дня. Я могу пойти куда захочу. Почему? Ты привел меня, чтобы я испытал китайский сайт......?" спросил Кириленко с развратной улыбкой.
 
 Черт. Неужели этот идиот перезвонил мне из-за этого?
 
 Неважно. Я просто приведу его в какой-нибудь ночной клуб.
 
 Интересно, нравится ли кому-нибудь из женщин этот медведеподобный человек?
 
 У Вэнь Дунцзюня и остальных были школьные каникулы, а Фэн Юй забрал свою машину. Кириленко приказал своим людям вернуться в отель и сел в машину Фэн Юя.
 
 "Брат Ки, если ты хочешь повеселиться, тебе придется подождать до ночи. Я отвезу вас в несколько клубов. Но я не уверен, что женщины там захотят следовать за тобой обратно в твою комнату. Если ты действительно в отчаянии, я попрошу кого-нибудь отвезти тебя в другие места". сказал Фэн Юй, садясь за руль.
 
 "Хорошо. Давай подождем до ночи. С моими чарами, девушки там точно будут привлечены". уверенно ответил Кириленко. Это была та же "уверенность", что и у Вэнь Дунцзюня.
 
 "Тогда мы ищем место, где можно выпить?".
 
 "Да, да, да. Пойдемте пить прямо сейчас!" возбужденно ответил Кириленко.
 
 Выпить? Фэн Юй зло улыбнулся. Он хотел использовать трюк своего шурина и заставить Кириленко напиться!
 
 "Брат Ки, иди и попробуй этот Хотпот".
 
 Кириленко потрясенно посмотрел на него своими большими глазами. Перед ним стояла кастрюля, полная кипящего красного масла. Можно ли это есть? Это суп? Приятно ли это на вкус? Раз Фэн Юй привел его сюда, значит, это должно быть съедобно!
 
 Фэн Юй увидел, что Кириленко взял ложку и собирается выпить красное масло. Он тут же остановил его.
 
 Если Кириленко выпьет эту ложку масла чили, его придется госпитализировать. Его язык и пищевод будут сожжены!
 
 Кириленко озадаченно посмотрел на руку Фэн Юя. Почему вы меня останавливаете? Разве это не суп?
 
 "Брат Ки, это Хотпот".
 
 "Я знаю, что это хотпот. Ты уже говорил, что сначала мы должны выпить суп". Кириленко был озадачен.
 
 Я привел тебя в город Бинг, чтобы ты поел горячий суп на прозрачном бульоне. Этот суп можно было пить прямо на ходу, и он был очень вкусным. Но на этот раз это "Чунцин Хотпот", и это все еще горячий горшок с маслом. За обе жизни Фэн Юй еще не видел никого, кто осмелился бы пить горячее масло чили.
 
 "Это другое. Это масло чили. Температура еще горячее, чем у кипятка. Его нельзя пить.
 
 Его едят таким образом. Вы окунаете мясо в кастрюлю на некоторое время, а затем макаете в соус перед едой. Попробуйте."
 
 Фэн Юй приготовил кусок тонко нарезанной говядины и положил его в миску Кириленко. В то же время он убрал миску с маслом чили. Он не хочет, чтобы Кириленко выпил его по ошибке!
 
 Кириленко неуклюже подцепил палочками кусок говядины и съел его. Он прожевал несколько раз, и его глаза вдруг заблестели. Он сказал на своем ломаном мандаринском: "Вкусно!".
 
 "Вкусно, да? В Китае много деликатесов. Есть знаменитые 8 стилей кухни и другие местные деликатесы. Только этот хотпот имеет более 10 разновидностей! Если тебе понравится, завтра я приведу тебя попробовать монгольский горячий горшок!"
 
 Когда Фэн Юй говорил, он поднял свой бокал. Кириленко бессознательно поднял свой стакан и одним глотком допил его.
 
 Фэн Юй незаметно поставил стакан обратно на стол и помог Кириленко наполнить его пустой стакан. Шурин был прав. Как только ты поднимешь свой бокал, Кириленко поднимется! Раз так, значит, сегодня я должен его напоить!
 
 Хотя Кириленко умел пользоваться палочками для еды, он не был достаточно хорош, чтобы использовать палочки для приготовления хот-спота. Он отбросил палочки в сторону и использовал вилку и ложку для варки мяса. Он окунал мясо в кастрюлю с кипящим маслом один раз и вынимал его. Ему было все равно, готово мясо или нет. Он обмакнул мясо в соус и положил его в рот.
 
 Фэн Юй также медленно приготовил мясо и съел его.
 
 Была зима, и в комнате было отопление. В сочетании с кипящим маслом чили и острым соусом Кириленко вспотел и задыхался от остроты.
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Юя, который наслаждался. Фэн Юй не чувствует остроты?
 
 "Фэн, это слишком остро". Кириленко указал на горячий горшочек.
 
 "Острый? У тебя нет опыта. Эта острота только у тебя во рту. Ты можешь компенсировать остроту чем-нибудь острым.
 
 В нашей китайской традиционной медицине есть поговорка: "Борись с огнем с помощью огня, борись с остротой с помощью остроты! Вот почему вы должны пить больше Baijiu, и вы не будете чувствовать остроту". ответил Фэн Юй.
 
 Кириленко посмотрел на Фэн Юя с вопросом "Почему ты не сказал этого раньше?" и тут же выпил стакан байцзю.
 
 Кириленко почувствовал, что его рот уже не такой онемевший, как раньше.
 
 "Как дела? Чувствуешь себя лучше? Ешь больше. Я заказал много мяса. Это и нарезанная свинина, требуха, побеги бамбука...... Все они очень вкусные. Попробуй." возбужденно посоветовал Фэн Юй.
 
 Кириленко не стал ждать, пока Фэн Юй скажет ему еще раз. Он сразу же воспользовался вилкой и ложкой, чтобы приготовить мясо. Ложка за ложкой мясо и другая еда набивались ему в лицо.
 
 "Э? У тебя больше нет макалок. Пойдем, я помогу тебе смешать миску с соусом. Без этого соуса блюдо будет невкусным". Фэн Юй наполнил миску соуса Кириленко большим количеством рубленых чили и наполнил свой стакан байцзю.
 
 Фэн Юю не нужно было ничего делать, а Кириленко делал глоток байцзю на каждые две ложки мяса. Через некоторое время Кириленко допил бутылку байцзю.
 
 Фэн Юй крикнул в дверь: "Официант, еще одну бутылку Эргоуту. Принесите мне 56%-ный сорт".
 
 Примечания переводчика: Вэнь Дунцзюнь и Кириленко должны быть хорошими друзьями. Птицы одного пера.
 
 Хотпот "Мала" очень вкусный. Я люблю этот хотпот. Я думаю, что вы сможете найти этот хотпот в большинстве китайских кварталов по всему миру. Попробовав его однажды, вы навсегда запомните его вкус.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Chongqing_hot_pot
 
 Ergoutou - это разновидность Baijiu. Я пробовал его однажды, но мне не понравился вкус. Он слишком крепкий.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Erguotou
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080186

    
  





  Экстраординарный гений Глава 568


  

    
      После горячего блюда оба остались довольны. Фэн Юй не притронулся к своему стакану байцзю. Он пил в основном чай. Этот стакан байцзю был нетронутым с самого начала и до конца трапезы!
 
 Кириленко в одиночку прикончил две бутылки "Эргоуту". Выходя из ресторана, он даже не мог идти прямо. Фэн Юй все же пришлось позвать двух официантов, чтобы они отнесли Кириленко в машину.
 
 По дороге в отель пьяный Кириленко все еще говорил Фэн Юю, что хочет снова поесть этот хотпот! Он продолжал говорить, что Фэн Юй - его лучший друг, раз привел его поесть такой вкусной еды!
 
 Лучший друг? Хорошо. В следующий раз я позволю тебе выпить больше!
 
 В отеле Фэн Юй и посыльный помогли Кириленко заселиться в номер и дали посыльному 100 юаней чаевых. Посыльный был удивлен. Он получал чаевые от иностранных гостей, и лишь немногие китайцы давали чаевые. Даже если бы они давали чаевые, это было бы не так много. Он поблагодарил Фэн Юя и сказал себе, что в будущем он должен работать усерднее!
 
 "Фэн, у меня в сумке есть документы. Мне нужно немного отдохнуть. Ты сначала прочитай эти документы".
 
 Не успел Фэн Юй дойти до сумки Кириленко, как тот уже храпел как гром.
 
 Wow.... Кириленко заснул, как только его голова коснулась подушки.
 
 Фэн Юй нашел сумку Кириленко и увидел документы. Это был годовой отчет горнодобывающей компании за прошлый год. Фэн Юй просмотрел отчет. Доход за прошлый год составил менее 30 миллионов долларов США, на новое оборудование было потрачено более 20 миллионов. С учетом зарплаты рабочих, чистая прибыль составила всего 36 000 долларов США. Если бы Фэн Юй рассказал об этом другим, никто бы ему не поверил.
 
 Но Фэн Юй был очень доволен. Кириленко следовал его инструкциям и добывал минимум. Большую часть выручки он использовал для покупки оборудования и повышения безопасности шахт.
 
 Цены на минералы сейчас были невысокими. Лишь несколько стран экспортировали большое количество полезных ископаемых. Россия была одной из них.
 
 Еще через два года эти несколько стран объединятся и снизят объемы экспорта.
 
 Это будет время, когда цены на минералы резко вырастут. Когда это произойдет, все шахты Фэн Юя получат новое оборудование и смогут увеличить скорость добычи.
 
 Закончив читать отчет минеральной компании, Фэн Юй увидел анализ автомобильной промышленности России. На основании этого анализа Кириленко решил увеличить импорт автомобилей в этом году. Количество автомобилей будет удвоено по сравнению с прошлым годом.
 
 После того, как российское правительство и военные приобрели автомобили Songjiang Motors, их люди также познакомились с этой маркой автомобилей. У Кириленко были люди, которые помогали ему планировать маркетинг автомобилей Songjiang Vehicles. В России автомобили Songjiang Vehicles теперь были импортным брендом!
 
 Благодаря Кириленко компания Songjiang Motors развивалась гораздо лучше, чем ожидал Фэн Юй. Только в прошлом году количество автомобилей Songjiang Off road, импортированных в Россию, было больше, чем автомобилей любой другой марки. Похоже, что в этом году эта цифра еще больше увеличится.
 
 По мере того, как автомобильные заводы по всему Китаю начали производство, прибыль от этого бизнеса начала поступать рекой. Возможно, менее чем через 5 лет Фэн Юй сможет вернуть все свои инвестиции и начнет получать прибыль. К тому времени Songjiang Motors должна стать ведущим автомобильным брендом Китая. Она обгонит Audi и другие японские автомобили.
 
 Но самой большой проблемой, с которой столкнулся Фенг Ю, или Bing City Machinery Company, был Songjiang Qiankun, грузовой фургон. Эта модель грузового фургона Songjiang Qiankun была запущена в производство по требованию Фэн Юя. Фургоны были большими. Но кроме компании Wind and Rain Logistics, которая заказала 100 автомобилей, других крупных заказов не было. Заказы исчислялись одними цифрами, и заказывали только дистрибьюторы.
 
 Фэн Юй подумал о крупном клиенте. Почтовые службы. Ли Мингдэ отправился поговорить с ними. У него был опыт общения с этими государственными чиновниками, и он не должен был разочаровать Фэн Юя.
 
 Что касается скидок или скидок, которые Ли Мингдэ предоставил этим чиновникам, Фэн Юй было все равно.
 
 Таковы были основные правила продаж в ту эпоху. Независимо от того, насколько хороши были ваши автомобили или насколько срочно им требовались грузовые фургоны, высшие чины не покупали ваши автомобили, если не получали от этого никаких выгод.
 
 Эти чиновники могли найти множество причин, чтобы не покупать ваши автомобили.
 
 Грузовые фургоны были очень популярны в прошлой жизни Фэн Юя. Особенно после бума электронной промышленности. Появилось и быстро росло множество логистических компаний. Таким образом, спрос на грузовые фургоны также увеличился.
 
 Хотя в то время было не так много электронных заводов и не было интернет-магазинов, не хватало железнодорожных вагонов, а цены на авиаперевозки были высокими. Спрос на грузовые фургоны для доставки грузов на короткие расстояния все еще должен быть.
 
 Например, мех в северо-восточных регионах нужно отправить на швейные фабрики на юге. Из южных районов фабрики должны отправлять свою продукцию обратно на север. Для перевозки таких товаров, как электроника, одежда и т.д., по-прежнему нужны грузовые фургоны.
 
 Фэн Юй также позвонил Ли Цзэкаю. Их супермаркетам Тай Хуа нужны свежие фрукты и овощи с ферм. Им также нужны эти огромные грузовые фургоны.
 
 Для одного супермаркета нужно как минимум 2 фургона. Для 20 супермаркетов требуется не менее 40 фургонов, и это была самая большая модель.
 
 Ли Цзэкай также знал, что у Фэн Юя и Фу Гуанчжэна есть акции в Songjiang motors. Он обязательно купит грузовые фургоны для супермаркета у Songjiang motors. Кроме того, качество автомобилей Songjiang Motors было выше, чем у других марок.
 
 Как генеральный директор, Ли Цзэкай отвечал за закупки. Он немедленно попросил своих людей написать отчет и разместить заказ в Bing city Machinery Company. Его требования были таковы: 50 грузовых фургонов за 3 месяца, и каждый фургон должен быть окрашен логотипом и названием супермаркета Tai Hua.
 
 Компания Wind and Rain Logistics и супермаркет Tai Hua купили все грузовые фургоны на складе Machinery Company. Производство этих больших грузовых фургонов было намного медленнее, чем обычных седанов, и стоило намного дороже.
 
 Прибыль также была намного выше. Но так как клиентами были "Ветер и дождь логистика" и супермаркет "Тай Хуа", то предоставлялось много скидок, и прибыль не была высокой.
 
 Ли Мингдэ помог Фэн Юю придумать предлог, чтобы предоставить специальные цены этим двум компаниям. Эти две компании делали оптовые закупки и были влиятельными. Это считалось рекламой модели Qiankun компании Songjiang Motor. Поэтому они должны были предоставить им скидку.
 
 Заводы-филиалы знали, что эти фургоны продаются гораздо ниже, чем их стандартные цены, но прибыль все равно остается. Они не могли спорить, поскольку их генеральный директор был тем, кто устанавливал эти цены. Кроме того, Фэн Юй был связан с этими двумя компаниями. Если бы не Фэн Юй, эти грузовые фургоны, возможно, до сих пор стояли бы на складе!
 
 Работники Машинной компании очень уважают Фэн Юя. Несмотря на то, что они были преобразованы из работников государственного предприятия в работников частного предприятия, их зарплаты значительно выросли. Менеджеры и руководители также получили дополнительные льготы.
 
 В больнице для сотрудников компании все оборудование было импортировано из Германии, а консультации проводили специалисты. Когда компания еще была государственной, сотрудникам предоставлялось жилье. Но эти дома нельзя сравнить с квартирами, в которых они жили сейчас. Несмотря на то, что им приходилось оплачивать часть стоимости квартиры, они были ее собственниками.
 
 Их квартиры были просторными и с централизованным отоплением. Кроме того, это было высотное здание, оборудованное лифтами.
 
 Кроме того, у сотрудников была возможность попасть на телевидение и получать всевозможные подарки в праздничные периоды. Если им приходилось работать сверх нормы, они получали оплату за сверхурочную работу. Их один выходной день в неделю также был преобразован в 1,5 выходных дня.
 
 Кто же дал им эти льготы? Это Фэн Юй! Машиностроительная компания прошла путь от производства сельскохозяйственной техники до мотоциклов, а от мотоциклов до седанов.
 
 Компания Bing City Machinery Company стала широко известна, и сотрудники с гордостью сообщали другим, что они работают в этой компании. Именно поэтому никто ничего не сказал бы, даже если бы компания отдала все эти грузовые фургоны компаниям Фэн Юя бесплатно!
 
 Все работники компании Bing City Machinery Company больше не слушали городское правительство. Они слушают только Фэн Юя.
 
 Планы Фэн Юя по изменению мышления сотрудников оказались очень успешными, что стало неожиданностью и для него самого. Он думал, что пройдет некоторое время, прежде чем работники признают его изменения в компании.
 
 Работники были сплоченными и трудолюбивыми. Фэн Юй чувствовал, что если он захочет, то сможет даже превратить компанию в религию!
 
 Просмотрев все документы и послушав громогласный храп Кириленко, Фэн Юй решил снять другую комнату, чтобы отдохнуть, пока Кириленко не проснется вечером.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080187
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      Немного вздремнув, Фэн Юй посмотрел на часы. Было уже 6 часов вечера. Он пошел будить Кириленко. После того как Кириленко умылся и переоделся, прошло полчаса.
 
 Фэн Юй был впечатлен тем, как Кириленко оправился от алкоголя. Он выпил почти две бутылки Baijiu и протрезвел всего за несколько часов.
 
 Фэн Юй подумал, что Кириленко, возможно, начал пить еще в детстве, и восстановление после такого количества алкоголя должно быть легкой задачей. В любом случае, Фэн Юй не любит пить. В крайнем случае, он выпьет немного пива, чтобы расслабиться.
 
 В этом заключалась разница между Фэн Юем и Кириленко. Кириленко сказал, что если ты не хочешь быть пьяным, то почему ты все равно хочешь пить алкоголь?
 
 Во время обеда Кириленко снова продемонстрировал свой огромный аппетит. Обед из горячих котлет, кажется, полностью переварился.
 
 Но во время обеда Кириленко не выпил ни капли алкоголя. Он хотел выпить с женщинами позже вечером.
 
 Фэн Юй никогда не бывал в пабах и клубах Пекина. В Пекине в ту эпоху было не так много пабов и клубов. Фэн Юй знал только Саньлитунь. Это была самая известная клубная улица Пекина в его прежней жизни.
 
 Первый паб там был открыт в 1983 году, а через 10 лет на этой улице было всего несколько клубов. Китайцы не привыкли веселиться после работы. На эту улицу ходили только те, кто жил неподалеку, и некоторые иностранцы. Этот первый паб был расположен в районе посольства!
 
 Иностранцы вели иной образ жизни, чем китайцы. Они привыкли находить места, где можно расслабиться после работы. Конечно, когда они были на работе, они действительно много работали. Но китайцы были другими. Они стараются кататься на лыжах во время работы и возвращаются домой сразу после работы. Время от времени они добровольно соглашаются работать сверхурочно. Тех, кто после работы шел в пабы или клубы, считали хулиганами!
 
 Когда Фэн Юй прибыл на место, уже стемнело. Это место сильно отличалось от его прежней жизни. Здесь было слишком тихо.
 
Хотя в баре было не так много посетителей, когда Фэн Юй и Кириленко вошли в самый популярный клуб, они увидели там много красивых девушек.
 
 Многие из них были очень молоды. Фэн Юй вспомнил, что поблизости было много школ. Это место находилось недалеко от Пекинского педагогического университета, но Фэн Юй никогда не был здесь раньше. Ли На не любит такие места, и Фэн Юй тоже не был заинтересован. Он был здесь впервые.
 
 Кириленко думал, что он будет здесь единственным иностранцем, а с его размерами он будет центром притяжения. Он был удивлен, увидев здесь так много иностранцев.
 
 "Фенг, ты уверен, что это китайский паб? Что большинство людей здесь не китайцы? Я даже слышу, как люди говорят по-русски!" сердито спросил Кириленко.
 
 "Брат Ки, это один из самых популярных клубов Китая/ Посмотри вокруг. Здесь так много молодых красивых девушек. Это место находится рядом с посольством, поэтому здесь так много иностранцев". Фэн Юй объяснил. Он ничего не мог поделать.
 
 Я думал, ты очень уверен в себе? Где теперь твоя уверенность после того, как ты увидел так много кавказцев? Неужели ты способен покорить только китайцев, а не иностранцев?
 
 Кто-то сказал, что женщины - любопытные существа. Они с нетерпением ждут редких вещей. Например, иностранцы были редкостью в Китае, и китайские девушки охотно бросались к ним в объятия. Даже до того, как Фэн Юй вернулся в свою нынешнюю жизнь, это все еще происходило.
 
 Например, Кириленко подошел к девушке и начал с ней болтать.
 
 Черт. Этот идиот даже не знает ни одной фразы по-китайски и может болтать с этой девушкой? Эта девушка знает, о чем говорил Кириленко? Они могут понимать друг друга?
 
 Вау... эти двое действительно могут общаться. Они смеялись и весело болтали. Они действительно понимали друг друга? Кириленко повернулся и с гордостью посмотрел на Фэн Юй.
 
 Неужели девушки в ту эпоху были такими простыми? Тогда почему ко мне не подходят девушки?
 
Хотя Фэн Юй не хотел, чтобы что-то случилось, ему было скучно пить в одиночестве. Кроме того, его бесил гордый вид Кириленко.
 
 Вдруг рядом с Фэн Юем подсела кавказская женщина и спросила его по-английски, не хочет ли он угостить ее выпивкой.
 
 Черт. Сейчас зима. Может, в пабе и есть отопление, но эта женщина была одета слишком скупо. Неужели ей не холодно?
 
 Фэн Юй посмотрел на густой макияж женщины. Ему не нравится эта женщина, и выглядит она лет на тридцать. С какой целью она пришла сюда? Ищет молодых китайских мужчин? Фэн Юй ответила по-английски: "Извините, я жду кое-кого".
 
 Эта кавказская женщина ушла и села за другой столик с одиноким мужчиной. Там было еще много людей, которые искали иностранцев.
 
 Фэн Юй увидел Кириленко, который махал рукой, приглашая его подойти.
 
 "Фэн, теперь ты мой переводчик и водитель. Помоги мне сказать этой девушке, чтобы она вернулась со мной в мой гостиничный номер".
 
 Черт. Чертовски бесстыдно. Это ты ищешь девушек, а я стал твоим переводчиком? Кроме того, почему ты так уверен, что эта девушка захочет последовать за тобой обратно? Ты уверен, что вы оба поняли друг друга?
 
 Увидев неохотный взгляд Фэн Юя, Кириленко продолжил. "Фэн, я забыл сказать, что с нами в Китай приехала труппа из России. Елена - одна из артисток. Их выступление состоится завтра днем, и она хочет, чтобы ты искал ее сегодня вечером".
 
 Ты пытаешься завлечь меня? Хорошо. Я согласна. Почему ты не сказал мне раньше, что Елена здесь!
 
 Таким образом, Фэн Юй стал переводчиком Кириленко и обратился к девушке: "Мой босс хочет пригласить вас в свой номер, чтобы вы посмотрели на его золотых рыбок".
 
 Девушка: "......" Золотая рыбка? Откуда в гостиничных номерах золотые рыбки? О чем говорит этот переводчик?
 
 "Ваш босс богат?" спросила девушка.
 
 "Он должен быть богаче, чем все здесь, в пабе. Но я должен пояснить. Мой босс не женится на тебе и не привезет тебя за границу". Фэн Юй хочет, чтобы эта девушка перестала мечтать.
 
"Тогда ваш босс подарит мне несколько русских сувениров?" спросила девушка и потерла два пальца, как будто считала деньги.
 
 Фэн Юй вздохнул и сказал Кириленко по-русски: "Она хочет денег!".
 
 Хмф! Фэн Юй подумал, что этой девушке действительно нравится Кириленко, но на самом деле ей нужны были только его деньги.
 
 Кириленко сразу же ответил: "Нет проблем. Я могу дать ей денег, но у меня только USD".
 
 "Доллары США не должны быть проблемой. Но вы уверены, что хотите вернуть ее?" спросил Фэн Юй. Он знал, что у Кириленко есть любовница в русской труппе. У него уже была женщина, которая ждала его, и он все еще хочет вернуть другую девушку?
 
 "Почему бы и нет? Мне еще не приходилось проводить ночь с восточной девушкой".
 
 Фэн Юй отправил Кириленко и девушку обратно в отель. Отправив их обратно, он посмотрел на маленькую карточку в своей руке. На карточке был номер телефона, и это должен был быть номер отеля.
 
 Фэн Юй набрал номер, и ему ответила Елена: "Господин Фэн, это вы? Господин Кириленко сказал вам, что я в Китае?".
 
 Сердце Фэн Юя растаяло, когда он услышал сладкий и взволнованный голос Елены.
 
 "Да. Я слышала, что вы представляете Россию, чтобы выступить перед лидерами моей страны. Поздравляю."
 
 "Я получила эту возможность благодаря помощи господина Кириленко. Остальные артисты живут в одних номерах, а я один. Мой отель - это отель XX, и я живу в номере 601".
 
 Черт. Она была слишком прямолинейна. Фэн Юй только попросил ее подождать его, а сам поехал в отель на соседней улице.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080188
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      Не успел Фэн Юй постучать в дверь, как дверь открылась, и появилась Елена. Неужели Елена все это время ждала его у двери и открыла дверь, когда услышала его шаги?
 
 "Господин Фэн, вы здесь? Вот тапочки, чтобы вы могли переодеться".
 
 Елена поставила пару тапочек на пол и присела на корточки, чтобы помочь Фэн Юю снять обувь.
 
 "Елена, как ты поживаешь?"
 
 "Очень хорошо. Я стала ведущей танцовщицей, и ко мне приставлен личный учитель. Господин Кириленко сказал мне, что это вы договорились об этом". Елена посмотрела на Фэн Юя своими большими глазами.
 
 Я та, кто организовал это? Почему я не знаю об этом? Я в долгу перед Кириленко.
 
 "Но ты должна была приложить много усилий. Если нет, то ты не станешь ведущим танцором". Фэн Юй все еще мог ясно вспомнить танец Елены.
 
 "Господин Фэн, я выучила новый танец, и завтра я буду выступать перед лидерами вашей страны. Могу ли я сначала показать вам этот танец?"
 
 Фэн Юй почувствовал, что Елена похожа на котенка, ищущего внимания. Она хочет, чтобы хозяин уделял ей внимание, и надеется, что хозяин будет больше обнимать ее.
 
 Фэн Юй сел на стул и кивнул Елене: "Хорошо. Я все еще вижу, как ты танцуешь одна".
 
 Елена немедленно переоделась в танцевальные туфли и нажала кнопку воспроизведения на плеере, прежде чем занять позицию. Это была последняя модель Walkman от Aiwa. Динамики были громкими и четкими.
 
 Как только зазвучала музыка, Елена начала танцевать. Балет зародился в Италии и стал известен в Советском Союзе. До сегодняшнего дня лучшие в мире артисты балета и труппы были из России, а не из Италии.
 
 Фэн Юй считал, что балет - это как футбол. Страна, которая его изобретает, может быть не лучше других.
 
 Фэн Юй чувствовал себя так, словно смотрел фильм, когда Елена танцевала и кружилась в небольшом пространстве гостиничного номера.
 
 У артистов балета были одинаковые характеристики. Их руки, ноги и шеи были длинными и имели хорошую осанку. Их тренировали с юных лет, и они выглядели уверенно, даже ничего не делая.
 
Танцующая Елена подарила Фэн Юй это чувство. Обычно она была робкой и застенчивой, но когда начиналась музыка, она становилась другим человеком. Уверенной и гордой.
 
 Танец длился около 10 минут, и когда музыка закончилась, Фэн Юй захлопал.
 
 "Господин Фэн, что вы думаете о моем танце?" Елена ждала, что Фэн Юй похвалит ее.
 
 "Твой танец идеален. Мое настроение стало лучше, когда я увидел, как ты танцуешь". Фэн Юй говорил правду. Не каждый мог увидеть танец Елены так близко.
 
 "Сможешь ли ты посмотреть мое выступление завтра?" Елена посмотрела на Фэн Юя. Фэн Юй не мог отказать ей, но она будет танцевать для высшего руководства Китая, а Фэн Юй не имел права входить в зал.
 
 "Елена, я всего лишь бизнесмен. Я не могу посмотреть ваше выступление завтра".
 
 Елена была разочарована. Но она тут же улыбнулась. "Все в порядке. Если господин Фэн захочет посмотреть, как я танцую в будущем, вы можете приехать в Москву".
 
 "Хорошо. Я обещаю вам, что обязательно приеду в Москву, чтобы посмотреть, как вы танцуете".
 
 "Отлично. Господин Фэн, позвольте мне помассировать ваши плечи. Когда я буду дома, я буду делать массаж своей маме. Она говорит, что ей было приятно".
 
 Фэн Юй кивнул. Елена подошла к Фэн Юю сзади и начала делать ему массаж. Ее сила и техника были хороши, и Фэн Юй чувствовал себя очень расслабленным.
 
 Через некоторое время Елена сказала Фэн Юю: "Господин Фэн, вы устали? Не хотите ли принять душ?"
 
 Фэн Юй встал, и Елена помогла ему раздеться. Даже японские женщины не могут быть такими послушными и нежными, как она. Елена очень понравилась Фэн Юю.
 
 Когда Фэн Юй вошел в ванную, Елена появилась в дверях и спросила: "Я вспотела после танцев. Могу я принять с тобой ванну?"
 
 Какой мужчина откажет этой красавице? Ванну? К черту ванну. Есть дела поважнее!
 
 ......
 
 Елена прижалась к Фэн Юю, когда они выходили из ванной. Она была похожа на осьминога, крепко обнимающего Фэн Юя. Когда второй раунд закончился, Елена тихо легла на грудь Фэн Юя.
 
 "Елена, я должен тебе кое-что сказать".
 
 Елена покачала головой: "Господин Фэн, вам не нужно ничего говорить. Я все понимаю.
 
" Сказав это, она открыла ящик рядом с кроватью. Там лежала таблетка, и она проглотила ее.
 
 "Господин Фэн, я понимаю, что вы не женитесь на мне. Я знаю. Но я действительно люблю вас. Я не хочу, чтобы вы оставались рядом со мной. Я просто надеюсь, что вы сможете навестить меня, когда будете свободны".
 
 Фэн Юй хотел сказать совсем не это. Он вдруг почувствовал себя виноватым за то, что не смог дать никаких обещаний этой милой девушке.
 
 "Елена, кроме танцев, что еще ты любишь?"
 
 "Петь. Но мой вокал не очень хорош. Я могу спеть песню call . Господин Кириленко сказал мне, что именно вы написали эту песню. В Москве многие люди любят эту песню". Елена с восхищением посмотрела на Фэн Юя.
 
 "Кроме как петь и танцевать? Есть ли у тебя еще какое-нибудь желание?"
 
 "Нет. Я уже жила с мамой и поступила в балетную труппу Большого театра. Это лучшая в мире балетная труппа".
 
 Фэн Юй слышал об этой труппе, в ней была премьера. Елена уже исполнила свою мечту - попасть в эту труппу и стать ведущей танцовщицей.
 
 Елене было всего 15 лет. Она не могла продолжать танцевать вечно. У нее должны быть другие увлечения и интересы.
 
 "Елена, как тебе дом, в котором ты живешь с мамой? Я куплю для тебя дом побольше".
 
 "Нет необходимости. В этом доме живем только я и моя мама. Если дом будет больше, он будет казаться очень пустым. Нам ничего не нужно. Мы оба работаем и можем сами о себе позаботиться". Елена упрямо сказала.
 
 "Ты можешь научиться водить машину. Будет удобнее, если у тебя будет машина. Не отвергай меня. Просто прими все, что я тебе дам". сказал Фэн Юй.
 
 "Да." Елена опустила голову. На ее лице была блаженная улыбка. По сравнению со своими друзьями из труппы, ей повезло больше всех.
 
 Господин Фэн не был груб с ней и хорошо к ней относился. Он также был компетентен, и ни один другой мужчина не мог сравниться с ним. Хотя она не знала, сможет ли она быть с Фэн Юем вечно, она поняла, что влюбилась в него.
 
 Как бы Фэн Юй к ней ни относился, он всегда будет занимать место в ее сердце.
 
 Примечания переводчика:
 
 Балет Большого театра
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Bolshoi_Ballet
 
 Лебединое озеро
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Swan_Lake
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      На следующий день Елена отправилась на репетицию танца. Выступление было во второй половине дня, и как один из представителей российской стороны, Кириленко была приглашена на это мероприятие. Фэн Юй отправился на CCTV посмотреть ночную репетицию гала-вечера Весеннего фестиваля и высказал несколько предложений.
 
 Вечером Фэн Юй и Кириленко снова сидели вместе. Кириленко хотел серьезно поговорить с Фэн Юем. Он хотел знать, останется ли Ельцин у власти и не проиграет ли он соперникам из оппозиции.
 
 Россия отправила эту партию в Китай потому, что Ельцин и Буш в начале прошлого года подписали договор о прекращении гонки вооружений. Отношения между Россией и США улучшились.
 
 Но в июле прошлого года отношения между США и Китаем внезапно испортились. Это произошло потому, что президентом стал Клинтон, и США впервые выступили против Китая.
 
 Этот инцидент был назван "инцидентом Иньхэ"!
 
 Правительство США утверждает, что они получили разведданные о том, что китайское судно "Иньхэ" отправляло опасные химикаты, используемые в химическом оружии, в Иран. Они послали свои военные корабли и самолеты, чтобы заставить Yinhe остановиться в международных водах более чем на месяц.
 
 Они дважды проводили инспекции, но не смогли найти упомянутые химикаты. Китайское правительство с сарказмом спросило правительство США: "Вы купили свою информацию за 1 доллар?".
 
 Американские чиновники были смущены, но настаивали на том, что они не сделали ничего плохого. В конце концов, правительство США признало, что их разведданные были ложными, и предложило компенсацию. Но США до сих пор отказываются извиняться!
 
 Из-за этого инцидента в Китае возникли антиамериканские настроения. Многие китайские студенты осуждали США и заявляли, что никогда не поедут в США для продолжения учебы.
 
 Россия видит в этом возможность. Враг моего врага - мой друг. Отношения России с США улучшились, но это не значит, что Россия забудет свою ненависть к США.
 
 Россия следовала идеологии бывшего Советского Союза.
 
 Они никогда не смогут дружить с США. Они могут быть только врагами. Хотя об этом нельзя говорить открыто, большинство россиян думают именно так. Никто не знает, но российское правительство может быть в этом замешано.
 
 На этот раз визит России в Китай был направлен на сотрудничество во многих областях. Они хотят сотрудничать с Китаем в экономической сфере, а также в военной. Во времена бывшего Советского Союза к Китаю относились как к младшему брату. Таким образом, их отношения испортились. Правительство бывшего Советского Союза было высокомерным и считало, что Советский Союз больше и сильнее Китая.
 
 Но после распада Советского Союза экономика России стала большой проблемой для Ельцина, и в его обязанности входило ее решение.
 
 Сотрудничество с Китаем, нынешней растущей экономической державой, было самым быстрым способом стабилизировать экономику России. После рецессии в Японии, чтобы выжить, им пришлось зависеть от китайского рынка. Однако японскому правительству пришлось заплатить за это высокую цену.
 
 Россия тоже могла себе это позволить. Особенно Ельцин. Ему нужна поддержка китайского правительства. В сентябре прошлого года Ельцин распустил российский парламент, и только Федеральное собрание России осталось бороться за полномочия с президентом. Они даже дрались во время парламентских заседаний.
 
 В итоге Ельцин победил, а все эти "оппозиционеры" были арестованы. Президент-представитель, назначенный парламентом, был арестован вместе со своими сторонниками. В число сторонников вошли и некоторые военные.
 
 В это время Кириленко позвонил Фэн Юю. Потому что его отец был генерал-лейтенантом, возглавлявшим главное управление. Он считался человеком с большим авторитетом. Если его отец склонится на сторону парламента, у Ельцина будут большие проблемы.
 
 Но Фэн Юй сказал Кириленко, что эти люди в парламенте - клоуны и их можно игнорировать. Ельцин поднялся к власти благодаря поддержке россиян.
 
 Ельцин также имел влияние на военных. Солдаты слушали Ельцина больше, чем парламент.
 
 В то же время Фэн Юй сказал Кириленко, что если парламентский совет победит, то Россия потеряет хорошего президента, а его отец тоже будет замешан.
 
 Никто не хотел иметь генерала, который ранее был его врагом. Даже если Ельцин пообещал повысить отца Кириленко, он также не даст ему никаких полномочий.
 
 Выслушав анализ Фэн Юя, отец Кириленко знал, что делать. Поскольку его уже заклеймили как человека Ельцина, он должен поддержать Ельцина всем сердцем. Если Ельцин победит, то он получит больше выгоды.
 
 У Ельцина было много власти. Хотя он контролировал только половину военных, его считали на стороне ангелов. Парламентский совет рассматривался как оппозиционная партия. Было ясно, на чьей стороне преимущество.
 
 Если бы отец Кириленко выбрал не ту сторону, он мог бы и не победить Ельцина. В итоге отец Кириленко сбежит в другие страны за убежищем, а инвестиции Фэн Юя и Кириленко в компанию по добыче полезных ископаемых будут потеряны!
 
 Это была самая значительная инвестиция Фэн Юя. Он не может позволить себе потерять ее. Кроме того, Фэн Юй считал Кириленко хорошим другом и дорожил этой дружбой.
 
 Кроме того, у Кириленко были финансовые возможности, чтобы помочь Фэн Юю в борьбе с американскими корпорациями. Все объединятся, чтобы преподать урок этим американским спекулянтам!
 
 После этого случая Кириленко был обязан Фэн Юю еще одной услугой. Решения и действия его отца получили похвалу от Ельцина, и его отец должен получить очередное повышение в течение этого года.
 
 Кириленко вошел в эту российскую партию в качестве одного из делегатов, чтобы выяснить, есть ли области, в которых обе страны могли бы сотрудничать, а также поблагодарить Фэн Юя.
 
 Это предложение по импорту автомобилей должно было сказать Фэн Юю, что он будет не только импортировать автомобили Songjiang Motors в Россию, но и в страны-союзники бывшего Советского Союза.
 
 "Брат Ки, будь уверен. Просто придерживайся Ельцина, и положение твоего отца будет стабильным, как скала!"
 
"Фэн, если ты это скажешь, то мы с отцом будем спокойны. Если тебе понадобится какая-либо помощь от меня, просто скажи мне. Я обещаю, что выложусь на все 100%, чтобы помочь тебе!". Кириленко бил себя в грудь.
 
 "Еще через 2 года я буду вести финансовую войну с несколькими финансовыми гигантами США. Я надеюсь, что вы поддержите меня, используя все свои финансовые возможности, когда придет время".
 
 "Фенг, если мы идем против США, я обязательно поддержу тебя, даже если ты меня не попросишь. Errrmmm.... Понесем ли мы большие потери?" спросил Кириленко. Он не был очень уверен в себе.
 
 "Потери? Вы думаете, я понесу потери? Мы не понесем никаких убытков. Более того, мы еще получим много прибыли. Мы нанесем удар по экономике США и победим этих финансовых гигантов. Но если честно, если бы не они, рубль не обесценивался бы так быстро, и мы оба не оказались бы там, где мы сейчас находимся. Несмотря ни на что, именно они нанесли ущерб экономике вашей страны!"
 
 "Фэн, раз ты помогаешь мне зарабатывать деньги, то это не считается просьбой с твоей стороны. Какая просьба тебе нужна? Скажи мне! Если ты не позволишь мне помочь тебе, то все мои акции в горнодобывающей компании перейдут к тебе".
 
 "Не нужно. Но если ты действительно хочешь отдать мне акции, тогда дай мне 2%". Фэн Юй сделал вид, что отказывается, а затем сказал Кириленко, чего он хочет.
 
 "Отлично. Посмотрите на этот документ и подпишите его". Кириленко достал стопку документов, которые он подготовил. В них было указано ровно 2%.
 
 Фэн Юй дважды прочитал документы и подписал его. Теперь он был главным акционером горнодобывающей компании!
 
 Примечания переводчика:
 
 Инцидент в Иньхэ
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Yinhe_incident
 
 Федеральное собрание
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Federal_Assembly_(Россия)
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080295
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      Фэн Юй снова провел ночь с Еленой. На следующий день российские делегаты вернулись обратно в Россию. Фэн Юй также не спросил, какие соглашения были подписаны с китайским правительством. Но Кириленко сказал Фэн Юю, что он увеличит объем торговли с Tai Hua Trading. Это означает, что соглашения не повлияли на Фэн Юя.
 
 Фэн Юй пробыл в Пекине еще один день, прежде чем генеральный директор Tai Hua Agricultural Products Чжан Минг пришел на встречу с ним. Он сказал, что ему нужно обсудить с Фэн Юем что-то важное.
 
 Когда Чжан Мин увидел Фэн Юя, он взволнованно сказал: "Менеджер Фэн, у нас есть отличная возможность!".
 
 "Какая возможность? Почему ты так взволнован?" Фэн Юй нахмурился.
 
 "Вы читали газеты?" Чжан Мин передал копию газеты Фэн Юю и указал на отчет.
 
 Человек-Хам?
 
 Фэн Юй вспомнил переломный момент в империи Цюйду Заповедника Хама. Неужели это произошло? Если бы Чжан Мин не рассказал ему об этом, он бы забыл об этом.
 
 Qiudu был крупнейшим в Китае и мире брендом консервированной ветчины. Она была чрезвычайно популярна в Китае, и был период, когда вы не могли купить их ветчину, даже если у вас были деньги. Когда-то эта ветчина была товаром компании Tai Hua Trading для продажи в Россию.
 
 Но несколько дней назад кто-то сообщил, что Цюйду использует человеческую плоть для производства ветчины. Они утверждали, что у них есть доказательства. Это был дымный вкус ветчины, а другие люди утверждали, что нашли в ветчине ногти, волосы и т.д. человека.
 
 Об этом написали в газетах, и вся страна знала об этом.
 
 Внезапно консервированная ветчина Qiudu превратилась из лучшей марки ветчины в Китае в то, чего все избегают. Не только не было больше заказов, но и дистрибьюторы и клиенты требовали возврата денег.
 
 Но это было лишь недоразумение.
 
 На самом деле на одном из холодильных складов Qiudu произошел пожар. Изоляционный материал в холодильной камере вспенился и вызвал густой ядовитый дым. 2500 тонн сырых ингредиентов, свинина, все сгорело.
 
 Общий ущерб составил более 40 миллионов юаней!
 
 Руководство компании "Цюйду" боялось брать на себя ответственность за этот ущерб. Они сообщили городским властям, что это был лишь небольшой пожар, и только складское помещение было слегка повреждено. Потребовался небольшой ремонт, и их убытки составили всего 360 000 юаней.
 
 Для такой компании, как Qiudu, чья годовая прибыль составляла более 100 миллионов, 360 000 юаней - это ничто. Руководители Qiudu попытались скрыть свои убытки и думали, что на этом дело закончилось.
 
 Но свинина вся сгорела, и они сообщили о меньшей сумме убытков. У компании не хватает средств, чтобы завезти свежие ингредиенты. Тогда советник компании, гадалка, дала глупейший совет.
 
 Эта свинина была только копченой. На юге многие любят копченое мясо. Из него также можно сделать окорок. В любом случае, свинина будет измельчена, и никто об этом не узнает.
 
 Поэтому подгоревшую свинину, которая к тому же была копчена ядовитым газом, смешивали со свежей свининой, делали из нее ветчину и продавали покупателям.
 
 Когда банку с ветчиной открыли, там был дымный запах, и цвет был другой. Там были даже кусочки костей.
 
 Конкуренты Цюйду немедленно отправили людей, чтобы те написали в газетах, что Цюйду продает ветчину из человеческой плоти. Они также послали людей, чтобы распространить слухи о том, что "Кьюду" связалась с местным крематорием и использует трупы для производства ветчины. Даже сотрудники Qiudu не осмеливаются есть свою собственную продукцию!
 
 Все крупные газеты Китая сообщили об этом инциденте и вызвали бурную реакцию.
 
 Однако некоторые люди считали, что все это фальшивые новости. Qiudu продавала тонны ветчины каждый год. Даже все крематории провинции не могли предоставить достаточно трупов, чтобы сделать тонны ветчины!
 
 Но большинство простолюдинов верили в эти слухи. Они твердо верили, что ветчину делают из человеческих останков. Если бы это было не так, зачем газетам публиковать этот отчет? Высшее руководство заявило, что подозревает Цюйду только в использовании мертвых человеческих останков.
 
 Но для простолюдинов это было подтверждением со стороны властей.
 
 Первыми, кто пустил слухи, были люди из провинции компании Кьюду. Кто был тем, кто нанес удар по компании Цюду? Это был не посторонний человек. Это была другая консервированная ветчинная компания из той же провинции.
 
 Они пустили слух в провинции, а затем распространили его по всему Китаю. Они использовали газеты, а также подкупили дистрибьюторов Qiudu.
 
 Согласно контрактам между дистрибьюторами и Qiudu, в случае возникновения проблем с ветчиной, Qiudu должна была выплатить дистрибьюторам компенсацию.
 
 Все дистрибьюторы знали, что с этой партией ветчины были проблемы. В то же время к ним обратилась компания по производству консервированной ветчины из соседнего города, предложив скидки.
 
 Вкус ветчины был похож на Qiudu, но это была неизвестная марка. Дистрибьюторы начали заказывать у этой компании, так как со скидками они получат большую прибыль.
 
 Когда все дистрибьюторы начали требовать компенсаций, это принесло еще больше бед компании Qiudu. Их деятельность была приостановлена, и городское правительство пыталось спасти ситуацию. Правительство заключило сделку с дистрибьюторами, чтобы они опубликовали в газетах заявление о том, что качество ветчины Qiudu пострадало, и она не была сделана из человеческих останков!
 
 Но репутация бренда Qiudu была подмочена. Всего за 3 дня вся страна узнала об этом инциденте, и кто будет покупать их продукцию? Люди даже не хотят покупать ветчину любой марки.
 
 Фэн Юй отложил бумаги и посмотрел на Чжан Мина. Он спросил Чжан Мина серьезным тоном: "Менеджер Чжан, скажите мне. Вы причастны к распространению этих слухов?".
 
 "Причастен? Конечно, нет! Нам даже не нужно ничего делать. Эти дистрибьюторы использовали эти маленькие магазины для распространения слухов. Вы не знаете об этом?"
 
 Черт. Я сопровождаю Кириленко и Елену последние два дня. Где я нахожу время на чтение газет?!
 
 "Передайте всем нашим работникам, что никто не имеет права распространять эти слухи! Человеческая плоть?
 
 Крематорий? Кто в здравом уме поверит в это? О какой возможности вы сейчас говорите?"
 
 "У этого Цюду сейчас большие проблемы, а рынок ветчины свободен. В прошлом году мы начали производство ветчины под маркой Тай Хуа. Это лучшая возможность расширить нашу долю рынка! Вы близки с руководителями CCTV. Можете ли вы сказать им, чтобы они изменили нашу рекламу?"
 
 Ветчина "Тай Хуа" была продуктом свинины "Тянь Пэн". Вес, ингредиенты, цена и т.д. были почти такими же, как у Qiudu. Но в настоящее время она продается только в трех провинциях на северо-востоке и в России. Объем продаж не может сравниться с Qiudu.
 
 Его даже нельзя сравнивать с другими небольшими марками ветчины!
 
 Но у ветчины Тай Хуа есть преимущество - свиньи Тянь Пэн. Эта марка свинины была главным выбором потребителей. Почти вся страна знала об этой марке свинины.
 
 В этом году Чжан Минг купил рекламный слот на CCTV для продвижения корма для животных марки Tai Hua. Но теперь он подумывал о том, чтобы переименовать его в "Ветчину Тай Хуа".
 
 "Общий объем продаж ветчины в этом году снизится. Особенно в эти несколько месяцев. Почему бы нам не подождать, пока этот инцидент не закончится". Это действительно была возможность для нас. Я думаю, вы уже придумали план, как захватить рынок. Не разочаровывайте меня. Не меняйте текущую рекламу. Текущая реклама транслировалась всего несколько дней. Если мы изменим ее сейчас, люди подумают, что у нас были проблемы с кормом для животных. Сначала пойдите и найдите людей для съемок рекламы. Рекламный ролик длится 15 секунд. В нем зрители должны узнать, что для производства ветчины мы используем высококачественную свинину Tian Peng. Через несколько дней я поменяю другой рекламный ролик на этот".
 
 Фэн Юй внезапно подумал о том, как победить и Цюду, и другую компанию по производству ветчины. Но сначала он должен дать людям понять, что именно эта компания, Даньхуэй, распространила слухи!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080296
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      После утверждения, что в ветчине Qiudu содержится человеческая плоть, вся страна была взбудоражена. Руководители компании были немедленно заменены, и они должны были взять на себя всю ответственность за этот инцидент!
 
 Если бы это была компания Фэн Юя, он бы уволил всех руководителей, особенно "советника"! Как гадалка может быть назначена советником компании? Это было просто смешно!
 
 Если бы Фэн Юй был боссом компании Qiudu, он бы немедленно ввел новый вкус ветчины - копченую ветчину! Хотя есть люди, которым не нравится дымный вкус, все равно найдутся те, кому он понравится.
 
 В этом будет заключаться ущерб Кьюду. В крайнем случае, это был неудачный новый продукт. Не будет никаких слухов о человеческой ветчине. Но если это был успех, то это добавит еще один сорт продукта для компании. Однако шансы на успех были невелики.
 
 Но это снизит убытки и не сильно повлияет на бренд. Этот копченый окорок по-прежнему можно продавать по более высокой цене. Это может даже увеличить прибыль компании.
 
 Другим решением было признать и принять убытки. В то же время объявить на всю страну, что Qiudu не будет использовать некачественную свинину для производства ветчины. Это было бы лучшим решением.
 
 Хотя потери составят до 40 миллионов, в то же время можно повысить розничные цены на ветчину. Потребители будут знать, что ветчина Qiudu безопасна для потребления и к их продукции предъявляются строгие требования! Ценность бренда возрастет.
 
 Когда ценность бренда повышается, репутация бренда также повышается. Это будет стимулировать рост продаж. Потери в 40 миллионов юаней будут незначительными! Годовая прибыль Qiudu составляла более 1 миллиарда юаней, и они могли позволить себе потери в 40 миллионов юаней!
 
 Это испорченное мясо можно было также раздать работникам фабрики в качестве социальной помощи. В конце концов, в эту эпоху не каждая семья могла позволить себе ежедневно есть свинину. Хотя мясо было немного повреждено, оно все еще было съедобным. Работники все равно будут чувствовать благодарность к компании.
 
Было много способов справиться с этим инцидентом. Но лидеры Цюйду выбрали самую глупую идею. Выбрать самый глупый вариант было все равно хорошо. Они должны были хотя бы проинформировать дистрибьюторов.
 
 Дистрибьюторы не знали об этом и не знали, что у этой партии ветчины были проблемы. Вкус ветчины Цюйду изменился, и репутация дистрибьюторов пострадает. Они, несомненно, будут недовольны. Те потребители, которые купили эту партию ветчины, заподозрят, что это был поддельный продукт, и дистрибьюторам придется объясняться со своими клиентами. Но они не знали о случившемся и не могли дать объяснений.
 
 В это время конкурент Qiudu, Danhui, сделал свой ход. Они легко подкупили дистрибьюторов и некоторые СМИ, чтобы те распространили слухи о том, что ветчина Qiudu содержит человеческие останки. Это был критический удар!
 
 Обе компании продавали ветчину, и ветчина Danhui тоже была вкусной. Стоимость ветчины Qiudu была выше, и дистрибьюторы с нетерпением ждали появления конкурента, соревнующегося с Qiudu. Они хотели преподать урок высокомерной компании Qiudu и дать им понять, что без дистрибьюторов ветчина Qiudu никогда не станет знаменитой.
 
 Именно тогда компания Qiudu поняла, что совершила много ошибок, и попыталась спасти ситуацию!
 
 Но как только начались слухи, они распространились очень быстро. Чтобы остановить слух, требуется больше усилий, чем чтобы его запустить. Это было в несколько раз сложнее!
 
 Этот слух был пущен специально. Остановить его было практически невозможно!
 
 Так как Даньхуэй уже нанес удар Цюду, то они должны были убедиться, что у Цюду нет возможности оправиться. В противном случае, когда Цюйду оправится от кризиса, они начнут преследовать их. Даньхуэй может даже закрыться из-за мести Цюйду.
 
 Слухи распространялись как лесной пожар. Продажи ветчины Qiudu резко упали. Хотя продажи Danhui не сильно выросли, но когда Qiudu закроют, их продажи, несомненно, подскочат. В конце концов, в Китае все еще был спрос на ветчину!
 
 Это дело было слишком серьезным для компании Qiudu.
 
. У них не было другого выбора, кроме как обратиться за помощью к вышестоящему начальству. Они обратились в городское правительство. Компания Qiudu была государственным предприятием, и обращение за помощью к вышестоящему руководству при возникновении каких-либо проблем было их обычной практикой.
 
 Компания Qiudu знала, что слухи пустила другая компания из соседнего города, и сразу же сообщила об этом вышестоящему руководству!
 
 Руководители правительства города Цюйду были в ярости, узнав, что именно этот Даньхуэй начал этот кризис. Они немедленно обратились с жалобой к руководителям города.
 
 Руководители города, где находилась компания Даньхуэй, знали об этом. Они также чувствовали, что это неправильно. В конце концов, компания Даньхуэй даже посетила компанию Цюду, чтобы поучиться у них в прошлом.
 
 Но поскольку это уже произошло, и руководители города все равно получат выгоду от этого инцидента, то это была уже другая история. Если лидером рынка ветчинной промышленности был Даньхуэй, то это будет их заслуга.
 
 Кто из лидеров готов отказаться от кредита? Кроме того, у компании "Цюйду" не было конкретных доказательств того, что именно "Даньхуэй" обвинил их. Правительственные чиновники также не признают, что слухи пустил Даньхуэй.
 
 Поэтому руководители города ответили, что это "Цюду" снова выдвигает необоснованные обвинения против "Даньхуа". У Qiudu нет никаких доказательств, указывающих на Danhui. Как они могут утверждать, что это они распустили слухи? Именно у Qiudu в первую очередь были проблемы с их продукцией.
 
 Война между двумя компаниями переросла в словесную войну между двумя городами. В конце концов, она дошла до правительства провинции. Провинциальное правительство планировало использовать пищевую промышленность как основную отрасль провинции, чтобы подтолкнуть экономику провинции.
 
 Ветчина "Цюду" пользовалась большим спросом, и руководители провинции были рады появлению еще одной компании по производству ветчины в их провинции.
 
 Копировать и следовать - вот в чем были хороши правительственные чиновники. Это был короткий путь к развитию экономики их региона.
 
 В масштабах страны почти все фабрики по производству окорочков принадлежали государству и поддерживались местными правительствами.
 
 Между компаниями Qiudu и Danhui в прошлом не было никаких неприязненных отношений. Обе компании были государственными предприятиями, находящимися в ведении одного и того же провинциального правительства. Они увеличивали доходы провинциального правительства. Обе компании могли даже объединить усилия, чтобы не дать другим компаниям по производству ветчины обогнать их.
 
 Обе компании считались детьми провинциального правительства. Что происходит, когда оба ребенка ссорятся? Родители не могут принять чью-либо сторону, и оба ребенка должны быть наказаны одинаково. Так и поступило правительство провинции.
 
 Мэрам обоих городов были сделаны выговоры. Но они настаивают, что не сделали ничего плохого. Виновата была другая сторона. Danhui увидела в этом возможность блеснуть, а Qiudu утверждает, что Danhui стремится их уничтожить.
 
 Но когда обе компании и города спорили, они не заметили, что на рынок вышла новая марка ветчины, Tai Hua Ham с северо-востока, которая продавалась по всему Китаю.
 
 Фэн Юй обратился за помощью к дистрибьюторам компании "Тай Хуа Трейдинг", чтобы продвигать эту ветчину Тай Хуа. Хотя эта марка была еще неизвестна, Фэн Юй пообещал им, что реклама ветчины Тай Хуа скоро будет показана по CCTV. Ее также будет рекламировать знаменитость.
 
 Теперь два ведущих бренда ветчины, Qiudu и Danhui, находились в состоянии войны, а третья сторона, Tai Hua Ham, будет той, кто выиграет от их борьбы!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080297
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      Провинциальное правительство будет радо видеть, как Цюду и Даньхуэй участвуют в здоровом соревновании, но сейчас провинциальное правительство должно вмешаться. Самое важное, что нужно было сделать сейчас, это восстановить репутацию Цюду!
 
 Чтобы восстановить репутацию Цюйду, самым прямым способом было признать, что для производства ветчины они использовали некачественную свинину. Это должно было быть сделано через авторитетное средство массовой информации. Использование некачественных ингредиентов по крайней мере лучше, чем использование человеческих останков.
 
 Самым влиятельным СМИ в Китае было CCTV. Руководители провинциального правительства использовали свои связи, чтобы позволить CCTV снять для них эпизод и прояснить слухи.
 
 Но по совпадению, Фэн Юй в тот день был на CCTV, чтобы изменить одну из своих реклам на Тай Хуа Хам.
 
 "Начальник Цзя, вы собираетесь послать съемочную группу для интервью с этой компанией Цюду?".
 
 Заместитель начальника Цзя кивнул: "Вы тоже слышали об этом? Мы должны снять один специальный эпизод, чтобы предотвратить распространение этих слухов". Хотя слухи распространялись только среди мудрых, не все простолюдины увидят это. Обязанность нашей программы - прояснить эти слухи".
 
 Фэн Юй сразу же сказал: "Это верно. Но эта компания Цюйду использовала некачественную свинину для своих продуктов. Это их наказание! Проще говоря, это их карма!"
 
 Заместитель начальника Цзя взглянул на Фэн Юя: "Ты надеешься, что компания Цюду закроется, потому что сельскохозяйственная продукция Тай Хуа, принадлежащая твоему отцу, тоже продает ветчину?" Все бизнесмены надеются, что их конкуренты закроются, и заместитель начальника Цзя чувствовал, что Фэн Юй думает именно об этом.
 
 Фэн Юй ответил высокомерным тоном: "Я надеюсь, что они закроются, но я хотел честной конкуренции. Я заберу их долю рынка и позволю им закрыться. Это они сами пригласили свою гибель. Кто бы мог подумать, что это произойдет? Компания моего отца и мои компании не распространяли никаких подобных слухов. Можете поспрашивать. Мы первые, кто вышел, чтобы остановить эти слухи".
 
 Фэн Юй помог своим конкурентам остановить слухи?
 
 Заместитель начальника Цзя считал это невероятным!
 
 При обычных обстоятельствах Фэн Юй считался святым, когда его компании не распространяли слухи. Но Фэн Юй даже сделал шаг, чтобы остановить слухи?
 
 Неужели есть бизнесмен с такими качествами?
 
 Но то, что Фэн Юй сказал дальше, подтвердило мнение заместителя начальника Цзя о бизнесменах.
 
 "Начальник Цзя, я думаю, что программа должна критиковать Цюйду за использование испорченной свинины в их ветчине. Этот дым был ядовитым. Их фабрика должна прекратить производство, а департамент здравоохранения должен выписать им крупный штраф, чтобы предотвратить другие подобные инциденты!"
 
 Заместитель начальника Цзя потерял дар речи. Он знал, что Фэн Юй не будет так добр, чтобы помочь своим конкурентам.
 
 То, что сказал Фэн Юй, не было ошибкой. Цюйду использовал некачественные ингредиенты, и он до сих пор не уверен, что эти окорока безопасны для употребления. Нужно дождаться результатов теста.
 
 Если результаты теста покажут, что ветчина, сделанная из некачественной свинины, не соответствует требованиям безопасности, то компания "Цюду" будет оштрафована на крупную сумму.
 
 Но если Промышленное бюро, Департамент здравоохранения и т.д. наложат большие штрафы, то это также будет конец компании Qiudu. По крайней мере, никто не захочет покупать их ветчину и другие продукты.
 
 Ветчина была недешевым продуктом, и если потребители могут заболеть, съев эту ветчину, кто будет покупать ветчину компании Qiudu? Qiudu все равно пришлось заплатить штраф и остановить производство. Когда все это закончилось, ветчина Тай Хуа заняла бы всю долю рынка. У "Цюду" не было никакой возможности вернуться!
 
 "Я не думаю, что мы должны делать это....". ответил заместитель начальника Цзя.
 
 "Начальник Цзя, я слышал, что в этом году гала-вечер весеннего фестиваля немного ограничен в бюджете. Чтобы вся нация смогла посмотреть хорошую программу, я решил пожертвовать 1 миллион юаней."
 
 "О, спасибо вам, менеджер Фэн, за вашу щедрость. Я также считаю, что эти компании по производству продуктов питания, которые игнорируют правила безопасности продуктов питания, должны быть наказаны.
 
" Заместитель начальника Цзя немедленно изменил свою позицию.
 
 Но Фэн Юй все еще не был удовлетворен. 1 млн юаней было достаточно, чтобы купить годовое рекламное место в прайм-тайм на местном телеканале.
 
 "Заместитель начальника Цзя, на самом деле остановить слухи о компании Qiudu - это не главное. Самое главное, мы должны выяснить, кто был тем, кто пустил эти слухи". Фэн Юй намекнул.
 
 "Менеджер Фэн, вы действительно не тот, кто запустил эти слухи?" снова спросил заместитель начальника Цзя.
 
 Фэн Юй: "......" Вы не слышали, что я сказал ранее? Почему вы все еще подозреваете меня?
 
 У меня есть множество способов убить своих конкурентов, если я захочу. Даже самый глупый способ - закидать их деньгами - тоже может убить моих конкурентов. Неужели мне все еще нужно использовать такие подлые методы?
 
 "Я не буду использовать такие подпольные методы. Легко выяснить, кто распустил слухи. Но расследование было кем-то остановлено".
 
 "Кто?" Заместитель начальника Цзя сел прямо. Кто-то скрывал этот инцидент? Это должно быть раскрыто!
 
 Фэн Юй внезапно спросил: "Кто обратился к вам с просьбой разрешить снять этот эпизод сегодня?"
 
 "Заместитель губернатора провинции Луо? Невозможно. Он был моим одноклассником, и я хорошо его знал. Кроме того, Цюйду был его провинциальным предприятием. Если бы он знал, кто это был, он бы обязательно арестовал этого человека. Зачем ему покрывать этого человека?" Заместитель начальника Цзя покачал головой. То, что сказал Фэн Юй, не имеет смысла.
 
 "Что если тот, кто пустил слухи, тоже был одним из государственных предприятий их провинции?" Фэн Юй улыбнулся.
 
 Глаза заместителя начальника Цзя широко раскрылись. Если то, что сказал Фэн Юй, было правдой, то это все объясняло.
 
 "Откуда ты об этом знаешь?" спросил заместитель начальника Цзя.
 
 "Мы собираемся производить и продавать ветчину. Конечно, мы проведем исследование рынка и анализ конкурентов. Бренд ветчины номер один в Китае - Qiudu. Ей принадлежит более 60% доли рынка. Бренд номер 2 - это также новая компания из их провинции, Danhui. Этой новой компании принадлежит 10% доли рынка.
 
 Остальную часть рынка поделили все остальные компании".
 
 "Если что-то случится с ведущим брендом, кто от этого выиграет? Наверняка это будет бренд, который имеет следующую по величине долю рынка". Более того, те дистрибьюторы, которые работали с Qiudu, внезапно переключились на компанию Danhui. Это не секрет. Вы думаете, что все это совпадение? Вы можете послать своих людей для расследования деятельности Qiudu и Danhui". Цюйду подал официальную жалобу на Даньхуэй, и это тоже не было большим секретом".
 
 Заместитель начальника Цзя нахмурился. Даже он не поверит, что это совпадение. Но обе компании были государственными предприятиями одной провинции. Они должны были работать вместе. Что же произошло на самом деле?
 
 Заместитель начальника Цзя вдруг вспомнил, что если компанию Даньхуэй разоблачат как виновника всего этого беспорядка, то компания Даньхуэй тоже будет наказана. Тай Хуа Хам, который собирался транслировать свои рекламные ролики на CCTV, несомненно, заберет всю их долю рынка.
 
 Заместитель начальника Цзя посмотрел на Фэн Юя. Вы думаете, что 1 миллиона юаней было достаточно, чтобы мы помогли вам победить двух ваших крупнейших конкурентов?
 
 "Менеджер Фэн, я думаю, что наши работники CCTV очень усердно работали над гала-вечером весеннего фестиваля в этом году. Они работали сверх нормы, и наш телеканал не может позволить себе платить им сверхурочные. Что скажете?"
 
 Фэн Юй сразу же сказал: "Как они могут работать сверхурочно без зарплаты? Я пожертвую еще 500 000 юаней! Этого должно быть достаточно, чтобы компенсировать труд этих работников. Я слышал, что у CCTV 3 все еще не продано несколько рекламных мест. Не могли бы вы продать одно из них Тай Хуа Хаму?".
 
 "Нет проблем. Пусть это достанется мне. Тогда решено. Менеджер Фэн, ждите моих хороших новостей!"
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      Чтобы полностью уничтожить Даньхуэй и Цюйду, одного видеонаблюдения было недостаточно. Фэн Юй приготовил еще несколько трюков в рукавах. Даньхуэй и Цюйду винят в этом только себя.
 
 Когда Фэн Юй посещал свои филиалы и заводы в разных провинциях, он также связывался с представителями СМИ. Фэн Юй готовился нанести этим двум компаниям смертельный удар!
 
 Руководители Цюйду принимали двух репортеров CCTV. Они обратились к CCTV за помощью, и с их поддержкой они обязательно выйдут из этого кризиса!
 
 "Репортер Суй, я уже все вам рассказал. Обещаю, я ничего от вас не скрывал. Ветчина с человеческими останками - это все обвинения. Нас подставили!"
 
 "Менеджер Ма, вы знаете, кто тот, кто вас подставил? Мы провели расследование. Ваша местная провинциальная газета первой сообщила, что ветчина Цюду имела странный запах, и этот запах был похож на запах горящей человеческой плоти в крематории. Вы знаете об этом?" спросил Суй Цзюньи.
 
 Управляющий Ма сузил глаза. На что намекал этот репортер Суй? Неужели он собирается помочь нам нанести ответный удар по компании Даньхуэй? Это была отличная возможность. Компания Даньхуэй была той, кто подставил нас первыми. Мы должны дать всем понять, что это они стоят за всем этим!
 
 "Конечно. Мы знали, кто нас подставил, но я не буду раскрывать их имена. Когда их компания хотела начать производство ветчины, они даже посетили наши заводы, чтобы поучиться у нас. Мы даже делились с ними своим опытом. Но они развернулись, распустили слухи и запятнали репутацию нашей компании!" огрызнулся менеджер Ма.
 
 "Менеджер Ма, вы знаете, какая компания распространила слухи, но отказываетесь раскрыть ее личность? Это значит, что ваша компания и этот человек очень близки?" Суй Цзюньи сразу же принял к сведению эту важную подсказку.
 
 "Это все в прошлом. В будущем мы не будем иметь с ними ничего общего. Мы будем конкурентами и соперниками!" сказал менеджер Ма.
 
"Вы уверены, что не хотите рассказать всей стране, кто нанес ущерб вашей компании?" продолжал спрашивать Суй Цзюньи.
 
 Менеджер Ма некоторое время колебался. Он вспомнил, что должен был получить повышение. Но из-за этого инцидента и слухов о компании Даньхуэй, все его надежды рухнули. Он должен прозябать в своем нынешнем звании до выхода на пенсию.
 
 Если бы не кто-то взял вину на себя, его бы уволили! Но руководство провинции приказало ему не раскрывать компанию Даньхуэй, несмотря на то, что у него были все доказательства. Но что, если репортер узнает об этом сам?
 
 Если у компании Даньхуэй возникнут проблемы. Тогда дистрибьюторы вернутся в компанию "Цюду". Менеджер Ма сможет возродить компанию. В любом случае, в прошлом был высокий спрос на ветчину Qiudu, и их производство не могло идти в ногу со временем. Теперь, даже если продажи упадут, они все равно смогут получить прибыль. Если бы правительство провинции было вынуждено спасать одну из двух компаний, очевидным выбором, конечно же, была бы компания Qiudu, имеющая хорошую репутацию.
 
 Когда управляющий Ма думал об этом, он сделал вид, что случайно коснулся папки с документами на своем столе. Это был документ о том, что компания Даньхуэй приехала в Цюду, чтобы учиться у них.
 
 Суй Цзюньи сразу же заметил это и спросил: "Компания, о которой вы сейчас упомянули, - это Даньхуэй? Поскольку Danhui также является вашим провинциальным предприятием, вы не хотите их разоблачать?".
 
 Менеджер Ма вздохнул. Поскольку вы уже знаете об этом, тогда я скажу вам правду: "Если бы мы не были из одной провинции, как вы думаете, позволили бы мы другой компании изучать наши операции? Именно их руководители распространяли слухи. Именно они утверждали, что мы использовали человеческие останки для нашей ветчины. Они также подкупили заместителя редактора, чтобы тот опубликовал этот слух в газетах! Вы можете пойти и провести расследование".
 
 Суй Цзюньи посмотрел на оператора, стоявшего позади него. Оператор кивнул, показывая, что он все снял на камеру.
 
 "Отлично.
 
 Менеджер Ма, мы обо всем доложим. Мы не позволим обвинить вас. Но у меня остался еще один вопрос. Вы использовали свинину, зараженную дымом, для приготовления ветчины. Вы никогда не думали, что эта свинина может быть небезопасна для употребления?"
 
 "Что вы имеете в виду?" Менеджер Ма был шокирован. Этот репортер, похоже, пришел не для того, чтобы помочь им восстановить доверие общественности к их компании.
 
 "Проходят ли ваши окорока проверку на безопасность продуктов питания, прежде чем они покидают вашу фабрику?"
 
 "Конечно. Вся наша ветчина прошла проверку на безопасность продуктов питания! Свинина была только копченая. На юге тоже есть копченое мясо. Почему наша свинина не может быть съедобной?" спросил менеджер Ма.
 
 "Хорошо. Тогда у меня больше нет вопросов. Менеджер Ма, хотите ли вы добавить что-нибудь еще?" спросил Суй Цзюньи.
 
 "Нет. Я только хочу извиниться перед потребителями. Я плохо управлял компанией, и это произошло. Я обещаю, что больше такого не повторится. Пожалуйста, продолжайте поддерживать нашу компанию Qiudu ham......".
 
 После того, как Суй Цзюньи и его команда ушли, менеджер Ма не почувствовал ничего плохого. Хотя Суй Цзюньи не принял его красный пакет, он был репортером CCTV. Он мог быть праведным человеком.
 
 Кроме того, менеджер Ма вспомнил интервью. Там не было ничего лишнего. Он уже давно подготовил свою заключительную речь. Он надеялся, что его слова помогут изменить мнение потребителей о ветчине Qiudu или доставят неприятности компании Danhui!
 
 ......
 
 Телевидение CCTV сработало очень эффективно. Через 3 дня после интервью, в эфир вышел этот эпизод, заранее сообщив об этом менеджеру Ма. Менеджер Ма организовал просмотр этого эпизода в зале заседаний для всех руководителей компании. Он хотел, чтобы все вместе увидели этот волшебный момент!
 
 "Некоторое время назад ходили слухи. Ветчина Цюйду была сделана из человеческой плоти. Также ходили слухи, что компания Qiudu сотрудничала с крематорием. Поэтому мы послали нашего репортера расследовать это дело. Сегодня мы объявим результаты нашего расследования. Эти слухи ложные!"
 
 Управляющий Ма и остальные захлопали и зааплодировали.
 
 Системы видеонаблюдения помогли им развеять слухи. О чем беспокоиться?
 
 Руководители провинциального правительства также смотрели эту программу и кивали. Похоже, эта пиар-усилия были как раз вовремя. Она должна спасти репутацию Цюйду и восстановить некоторые потери.
 
 "...... Вы можете видеть на этих кадрах. Этот холодильный склад находится на ремонте. Не так давно этот склад загорелся, и часть свинины, хранившейся в нем, сгорела и задымилась. Чтобы минимизировать потери, компания Qiudu смешала эту свинину с другой свининой и сделала из нее ветчину. После нашего интервью менеджер компании Qiudu Ма сказал нам, что эта копченая свинина безопасна для употребления. Мы отправили образцы этой партии в Пекинский центр тестирования продуктов питания и лекарств для проведения серии тестов. Далее сотрудники испытательного центра объявят результаты теста".
 
 Когда был показан этот фрагмент, лица менеджера Ма и остальных руководителей изменились. Почему CCTV послала этих ветчинников на тест? Что это было сделано? Разве руководители не сказали, что CCTV поможет им подавить эти слухи? Почему это выглядит так, будто они нацелились на них?
 
 Лидеры из Кьюду знали, что с этой партией ветчины, несомненно, будут проблемы. Но эта партия ветчины не должна быть слишком ядовитой, чтобы привести к летальному исходу.
 
 Когда был показан этот сегмент, лидеры компании Даньхуэй ликовали. Похоже, что правительство провинции в будущем будет поддерживать только их компанию. С компанией Цюйду было покончено!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080299
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      В телевизоре человек в белом халате давал интервью Суй Цзюньи.
 
 "Мы провели проверку образцов этой партии ветчины "Цюду". Мы отобрали 100 образцов случайным образом, и ни один из них не прошел проверку. По результатам нашего анализа, уровень сальмонеллы в ветчине в 5 раз превышает предел безопасности, листерии - в 3 раза, кишечной палочки - в 4 раза, стафилококка - в 3 раза".
 
 У менеджера Ма пот стекал со лба. Он знает, что проверка этой партии ветчины не была строгой, поскольку Qiudu торопилась выполнить заказ. Но он никогда не ожидал, что качество их продукции окажется настолько низким.
 
 Эта партия ветчины может считаться ядовитой из-за бактерий, содержащихся в продукте! Это был последний удар для компании Qiudu!
 
 Менеджер Ма понял причину, по которой Суй Цзюньи спросил его, прошла ли эта партия ветчины по требованиям безопасности продуктов питания. Он хотел сравнить его слова с фактическими результатами испытаний. Менеджер Ма чувствовал, что это конец его карьеры и Цюйду.
 
 "Спасибо за объяснение результатов теста. Как все видят, эта партия ветчины небезопасна для употребления! Но эта партия ветчины все равно продавалась на рынке! Кто должен нести за это ответственность? Лидеры Qiudu, которые приказали использовать зараженную свинину для приготовления ветчины? Работники, которые не провели проверку образцов и утверждали, что эта партия пригодна к употреблению? Из-за нехватки времени мы не смогли провести более глубокое расследование. Но наш репортер проследит за этим вопросом".
 
 "Далее мы покажем интересное интервью с генеральным директором Qiudu. Из этого интервью мы получили шокирующую информацию. Компания Qiudu знала, кто распространяет слухи об их ветчине. Ниже приведена запись интервью".
 
 Руководители Даньхуа были шокированы. Что это значит? Разве лидеры провинции не приказали никому не упоминать о том, кто распространяет слухи? Как получилось, что компания "Цюйду" раскрыла эту новость?
 
 Что они пытались сделать?
 
 Провинциальные лидеры, наблюдавшие за происходящим, были шокированы! Из-за этой компании Цюйду они стали посмешищем для всей страны. Теперь они станут посмешищем во второй раз!
 
 В эфир вышло интервью с управляющим Ма. В интервью руководитель Ма заявил, что именно компания Даньхуэй распространила слухи. Он также был готов отвечать за свои слова. Это было серьезное обвинение. Но зрители поверили ему после того, как менеджер Ма предоставил несколько доказательств.
 
 "Почему компания "Даньхуэй" так поступила? Что они получат за распространение слухов о компании Qiudu? У меня есть отчет, который даст ответ".
 
 Общенациональная аудитория увидела, что после того, как все заказы компании Qiudu были остановлены, дистрибьюторы заказали ветчину у компании Danhui. Хотя цены "Даньхуэй" были ниже, не было причин, почему все дистрибьюторы перешли на них.
 
 Заказы компании Даньхуэй все еще не могли сравниться с заказами Цюйду, когда последний был на пике своей популярности. Из-за слухов рынок ветчины пошел на спад. Но доля рынка компании "Даньхуэй" увеличилась.
 
 Все зрители знали, что именно компания Danhui нанесла удар по компании Qiudu в попытке захватить большую долю рынка.
 
 "Эта компания прибегла к нечестным методам, чтобы получить большую долю рынка. Безопасна ли их продукция для потребления? Все, кто причастен к этому, должны быть привлечены к ответственности". Наши репортеры продолжат следить за этой историей...... На этом сегодняшний выпуск окончен. Пожалуйста, настройтесь на завтра в это же время. Спасибо."
 
 Прозвучала знакомая мелодия, означающая конец программы. Фэн Юй выключил телевизор и улыбнулся.
 
 CCTV была действительно эффективной. Они закончили этот эпизод за 3 дня. Заместитель начальника Цзя тоже был на высоте. Он сумел раскопать и сообщить все темные секреты этих двух компаний. Этим двум компаниям не было никакой возможности скрыться!
 
 Фэн Юй немедленно взял телефон и сделал несколько звонков.
 
 Он просит своих людей продолжать сообщать об этом инциденте во всех провинциях. Этот инцидент должен оставаться в заголовках газет и не затухать через один-два дня.
 
 ......
 
 "Старый Цзя, зачем ты показал всю эту информацию? Разве ты не обещал мне, что поможешь мне?" яростно спросил заместитель губернатора Луо. Он попросил заместителя начальника Цзя помочь спасти репутацию Цюйду. Он даже сказал своим начальникам, что именно он организовал допрос Цюйду с помощью камер видеонаблюдения.
 
 Теперь же вышестоящее начальство заместителя губернатора Луо действительно хотело его убить!
 
 "Старина Луо, разве я не спрашивал тебя, были ли какие-нибудь проблемы с этой компанией Цюду? И что ты мне ответил? Ты сказал мне, что нет никаких проблем с этой компанией! Вы знаете, какие последствия могут быть, если мы не сообщим правду? Вы должны знать, что этот период является для меня решающим. Вы пытаетесь втянуть меня в неприятности?" спросил его заместитель начальника Цзя.
 
 Заместитель губернатора Луо и заместитель начальника Цзя были одноклассниками в партийной школе в течение 3 месяцев. После окончания курса он не общался с заместителем начальника Цзя. Он вспоминал о заместителе начальника Цзя только тогда, когда ему нужна была его помощь, и заместитель начальника Цзя был не очень доволен им.
 
 Теперь заместитель начальника Цзя был прав и даже имел заслуги за то, что сообщил правду об этом инциденте. Это было полезно для его продвижения по службе. Даже Железный Кулак Чжу смотрел эту передачу. Чем лучше была эта программа, тем больше высшее руководство будет обращать на него внимание. Кроме того, была ли в отчете какая-нибудь фальшивая информация? Нет! Все, что они делали, это не прикрывали эти две компании.
 
 Почему CCTV должно покрывать эти компании?
 
 "Старина Цзя, мы все одноклассники. Ты должен помочь мне". взмолился заместитель губернатора Луо.
 
 "Старина Луо, я не то чтобы не хотел тебе помочь. Но это дело было раскрыто. Ты должен принять правильное решение. Если ты все еще хочешь скрыть это дело, то следующие отчеты доставят тебе неприятности. Выбор за вами". Заместитель начальника Цзя положил трубку и зажег сигарету.
 
 ......
 
"Секретарь партии, когда я говорил это, я также не ожидал, что это произойдет. То, что я сказал, было правдой. Я не ожидал, что это будет показано по телевидению. Секретарь, пожалуйста, помогите мне. Я обещаю, что буду хорошо управлять компанией Qiudu". Менеджер Ма стоял перед секретарем городского отделения партии. Он обильно потел.
 
 "Говорите правду? Если бы вы с самого начала сказали нам правду, этого бы не случилось! Я не могу помочь вам в этот раз. Провинциальное правительство издало приказ. Причастные к этому будут расследованы и наказаны. Лучше молитесь, чтобы у вас все было чисто. Если ваши счета не чисты, то вам действительно конец!".
 
 В то же время босс компании "Даньхуэй" находился в офисе партийного секретаря города, где его ругали. О чем ты думал, когда пытался подставить Цюду? В конце концов, вы сами попали в беду!".
 
 Будут ли потребители теперь по-прежнему покупать ветчину Даньхуэй? Если этот инцидент не был урегулирован должным образом, неприятности будут не только у босса Danhui, но и у руководителей городского правительства.
 
 Губернатор провинции Хэнань выключил телевизор. Он знал, что брендам Цюду и Даньхуэй, на создание которых провинция потратила много усилий, пришел конец!
 
 Примечания переводчика: В нем так много видов бактерий, что если его съесть, он будет смертельным! Любой вид бактерий может убить! Не говоря уже о смертельном коктейле бактерий! Надеюсь, это было фрикционно.
 
 Сальмонелла
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Salmonella
 
 Листерия
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Listeria_monocytogenes
 
 Кишечная палочка
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Escherichia_coli
 
 Стафилококк
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Staphylococcus_aureus
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080405
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      Хотя телеканалы CCTV сообщили о компаниях Qiudu и Danhui, руководители провинции Хэнань все еще думали о том, как спасти эти две компании.
 
 Самым простым способом спасти их было найти козла отпущения, который взял бы на себя всю ответственность и отвлек внимание людей.
 
 Генеральные директора компаний Цюду и Даньхуэй были сняты с должностей. Провинция Хэнань действовала быстро. При обычных обстоятельствах этого шага было достаточно, чтобы успокоить потребителей. Но они не ожидали, что найдется кто-то, кто не захочет так просто оставить это дело.
 
 Чжэцзянская газета опубликовала репортаж, в котором ставился вопрос о том, знало ли местное правительство о том, что компания Qiudu использовала зараженную свинину для производства ветчины. Если бы эта история не была освещена, оставался бы генеральный директор Ма на посту руководителя компании?
 
 Это было серьезное дело, и только генеральный директор должен был уйти в отставку? Этого было достаточно? Торгово-промышленное бюро и Департамент здравоохранения не собирались принимать меры? Компания может продолжать работать? Разве ее не следует приостановить для дальнейшего расследования?
 
 После того, как эта газета опубликовала этот отчет, местные газеты в разных провинциях также опубликовали подобные истории. Они начали задавать вопросы Торгово-промышленному бюро и Департаменту здравоохранения по поводу их действий и подвергать сомнению безопасность пищевых продуктов некоторых других предприятий.
 
 Но независимо от того, какие другие предприятия подвергались сомнению, их отношение к Qiudu и Danhui было одинаковым. Эти компании должны быть отстранены от работы и строго наказаны!
 
 Репортер из CCTV снова прибыл, чтобы узнать о последствиях деятельности этой компании Цюду. У провинциального правительства не было другого выбора, кроме как что-то предпринять. Поскольку дело вышло из-под их контроля, правительство провинции приостановило деятельность компании "Цюду" для проведения расследования.
 
 Если бы это было частное предприятие, местное правительство немедленно приняло бы меры. Но государственные предприятия считались своими людьми.
 
 Обычно они не применяют к ним сурового наказания. Теперь же все наблюдали за ними. Местное правительство никак не могло скрыть это дело или принять чью-либо сторону. Если они не примут быстрые меры, то могут даже сами попасть в беду.
 
 Деятельность компании Qiudu была приостановлена, и все, от рабочих до руководителей, были под следствием. Даже один из заместителей мэра города был замешан и вынужден уйти в отставку. Ему было всего 40 лет.
 
 С компанией "Цюду" было покончено. Но не за горами была и компания "Даньхуэй". Газеты стали обращать внимание на компанию "Даньхуэй". Почему генеральный директор предприятия, распространявшего злобные слухи и широко распространенные страхи, был единственным человеком, которого сняли с должности? Неужели больше никто не замешан?
 
 Организатор был наказан, но как насчет соучастников? Разве они тоже не должны быть наказаны? Даньхуэй был создан всего два года назад. Как они смогли так быстро развиться? Использовали ли они те же методы в прошлом?
 
 Распространение слухов запрещено законом. Разве местная полиция не должна вмешаться? Благодаря слухам, которые они распространяли, они получили некоторую прибыль. Разве эти деньги не должны быть конфискованы?
 
 Газетные агентства нескольких провинций раскопали прошлое Даньхуэй. Были сообщения, что в некоторых упаковках их ветчины было недостаточно ветчины. Некоторые продукты были просрочены до истечения срока годности. Также сообщалось, что процентное соотношение ингредиентов не соответствует этикетке.
 
 Дистрибьюторы были умны. Они увидели, что у Danhui Ham проблемы, и отказались продавать их продукцию. В Китае по-прежнему много производителей ветчины. Им не нужно продавать ветчину Danhui.
 
 В прошлом Danhui считалась известной маркой, и на вкус она была хороша. Кроме того, потребители не собирались покупать продукцию Qiudu, и дистрибьюторы сразу же переключались на Danhui. Но теперь было очевидно, что компании Danhui тоже пришел конец. Почему дистрибьюторы должны помогать им?
 
 Их сотрудничество только началось, и они не были близки друг к другу.
 
 Теперь потребители не хотели покупать и продукцию Danhui, и генеральный директор Danhui был взят под контроль. С компанией тоже пора заканчивать.
 
 Все остальные компании по производству ветчины были в хорошем настроении. Для них это была возможность подняться на вершину. Месяц назад рынок ветчины контролировала компания Qiudu. Затем Qiudu потерпела крах, и Danhui стала лидером рынка.
 
 Но теперь у Danhui тоже были проблемы. Возможно, настала очередь этих компаний стать лидером рынка!
 
 Однако на CCTV появился новый рекламный ролик, и сердца компаний, производящих ветчину, упали.
 
 "Ветчина Тай Хуа, изготовленная из первоклассной свинины Тянь Пэн. Качественное мясо, безопасное мясо. Подходит для всех возрастов. Общенациональный контроль качества. Звоните ХХХХ-ХХХХХХ".
 
 Откуда взялась эта ветчина "Тай Хуа"? Как получилось, что они работают с популярной свинофермой Tian Peng? Их ветчина была сделана из свиней Тянь Пэн? Тогда их стоимость должна быть намного выше.
 
 Но компании по производству ветчины вскоре заметили, что розничная цена ветчины Тай Хуа была такой же, как и у Qiudu. Они не стали повышать свои расценки. Это означает, что прибыль "Тай Хуа Хам" была меньше, чем у "Цюду Хам". Но производители ветчины знали себестоимость одного куска ветчины. Себестоимость не превышала 40 центов, а розничная цена составляла 70 центов. Даже если оптовая цена была такой же, как и раньше, около 50 центов, прибыль должна была составить около 25%.
 
 Сейчас прибыль Tai Hua Agricultural products, дистрибьюторов и розничных торговцев составляла около 10 центов каждая. Но затраты компании Tai Hua Agricultural Products были самыми низкими, а прибыль самой высокой.
 
 Сначала Чжан Мин хотел повысить оптовые и розничные цены на 10 центов. Он потратил много средств на рекламу и использовал свиней Тянь Пэн в качестве сырья. Это привело к увеличению себестоимости. Он провел анализ и выяснил, что даже при повышении розничной цены на 80 центов общий объем продаж не сильно изменился.
 
Но Фэн Юй остановил его и сказал, что сейчас еще не время. Сначала они должны сосредоточиться на создании своего бренда. Потребители должны привыкнуть есть и любить Тай Хуа Хам. После этого они повысят цены.
 
 Возможно, сейчас прибыль не будет высокой, но объем продаж увеличится. После того как супермаркеты "Тай Хуа" начнут работать, продажи ветчины "Тай Хуа" еще больше увеличатся.
 
 В это время ветчина "Тай Хуа" станет домашней маркой.
 
 Фэн Юй снова напомнил Чжан Мину, чтобы тот внимательно следил за качеством ветчины "Тай Хуа". Особенно это касается процентного содержания мяса в ветчине. Теперь он должен быть снижен. Хотя крахмал, используемый в ветчине, был дешевым, если использовать слишком много крахмала, вкус будет не очень хорошим. Фэн Юй хочет, чтобы потребители признали ветчину Тай Хуа и считает, что это лучшая ветчина в Китае!
 
 В прошлой жизни Фэн Юй некоторые компании пытались снизить себестоимость и уменьшить процент мяса в ветчине. Снизив себестоимость, эти компании смогли снизить розничные цены и завоевать большую долю рынка.
 
 Но в итоге эти компании не смогли увеличить свою долю рынка, и потребители посчитали, что их ветчина - худшая ветчина. Репутация их брендов сильно пострадала.
 
 Цель Фэн Юя заключалась в том, чтобы ветчина Тай Хуа заменила прежнюю ветчину Цюду и стала стандартом отрасли. Когда свиньи Тянь Пэн станут эталоном свиноводческой отрасли, он сможет захватить всю китайскую индустрию, связанную со свининой.
 
 В прежней жизни Фэн Юя рынок замороженного мяса был очень популярен. Несколько крупных брендов боролись за долю рынка, и в итоге победила компания Danhui. Компания Danhui позже стала крупнейшей в мире компанией по производству замороженного мяса. Не говоря уже о сопутствующих мясных продуктах, только одно замороженное мясо приносило более 1 миллиарда юаней прибыли в год.
 
 Но с этого момента все это принадлежит компании Tai Hua Agricultural Products Company. Замороженное мясо Tai Hua скоро появится по всему Китаю.
 
 Но сначала замороженное мясо Tai Hua должно продаваться на эксклюзивных прилавках в супермаркетах Tai Hua.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080406
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      В течение двух недель Фэн Юй летал по всему Китаю. Это заставило его понять, как много работы проделал Фу Гуанчжэн.
 
 Фэн Юй должен создать холдинговую компанию и набрать команду для управления акциями всех этих компаний. Ему нужно будет только сидеть в своей штаб-квартире и ждать, пока люди будут ему подчиняться. Ему также не нужно будет беспокоиться о том, что он упустит какие-либо детали.
 
 Фэн Юй, наконец, завершил инспекцию всех своих компаний и филиалов и вернулся в город Бин. Ему все еще нужно уладить дела с супермаркетом Тай Хуа в Бинг Сити.
 
 Фу Гуанчжэн и остальные посещали различные провинции и города, чтобы найти подходящие места для своего супермаркета. Везде их сопровождали представители местных властей. Что касается Фэн Юя, то он сразу же отправился в мэрию города Бин.
 
 Сделав глоток чая, Фэн Юй издал стон: "Хах......."
 
 Hmmm.... Чай старого Чжана по-прежнему самый вкусный.
 
 "Ты здесь только для того, чтобы пить чай? Что ты хочешь? Сейчас конец года, и меня ждет много работы".
 
 Как мэр, Чжан Жуйцян был очень занят в конце года. Мало того, что ему нужно проанализировать всю работу, ему еще нужно участвовать в мероприятиях общин. Только сегодня днем он посетил 3 мероприятия.
 
 "Я - гость. Как вы можете так обращаться с гостем?" ворчал Фэн Юй.
 
 Чжан Жуйцян: "......" Ты смеешь называть себя гостем? Где вы видели, чтобы гость приходил в чужой кабинет и искал в шкафу лучшие чайные листья? Вы даже не постучали в дверь и обращались с этим местом, как со своим собственным домом.
 
 "Если тебе нечего сказать, то оставайся здесь и пей свой чай. У меня еще есть работа". Чжан Жуйцян встал и собрался уходить.
 
 "Отлично. Я боюсь тебя. Брат Лю, помоги мне принести горячей воды! Сегодня я здесь, чтобы сообщить тебе хорошие новости". сказал Фэн Юй, приказывая секретарю Чжан Жуйцяна.
 
 "Хорошие новости? Что за хорошие новости?"
 
 "Я собираюсь открыть гипермаркет в городе Бинг.
 
 Если условия хорошие, то не должно быть проблем с созданием 2 или 3".
 
 "Гипермаркет? Что это такое?" Чжан Жуйцян понимал, что такое рынок. Это должен быть торговый центр или место, где продаются вещи. Но что такое гипермаркет? Большой торговый центр или место?
 
 В Бинг Сити было несколько торговых центров. Некоторые из них принадлежали государству, а некоторые были частными. Что такого особенного в них? Но "Гипермаркет" звучит весьма необычно.
 
 Фэн Юй закатил глаза на Чжан Жуйцяна, как будто тот был невеждой.
 
 "Гипермаркет - это то же самое, что и его название. Это тип рынка, который очень большой. Но этот гипермаркет отличается от других торговых центров в Бинг Сити. Он представляет наш город. Это Супермаркет Тай Хуа".
 
 "Представляет наш город? Супермаркет Тай Хуа? О чем вы говорите?" Чжан Жуйцян был озадачен.
 
 "Супермаркет. Он такой же, как супермаркеты за границей. На полках выставлены всевозможные товары, и покупатели сами выбирают, что им нужно. Они выбирают и берут то, что хотят, и платят на кассе, когда уходят". объяснил Фэн Юй.
 
 Итак, это просто магазин. Чжан Жуйцяна это не заинтересовало. Вы хотите открыть магазин, а говорите, как будто это какая-то ТНК. Я думал, вы собираетесь вложить в город Бин большую сумму денег. Это просто магазин. Что тебе нужно, чтобы прийти ко мне?
 
 Фэн Юй был недоволен, когда увидел выражение лица Чжан Жуйцяна: "Ты знаешь, сколько мы вложили в этот гипермаркет?".
 
 "Сколько? 1 миллион? 10 миллионов?" Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Сколько может стоить открыть магазин? Вы думаете, я не знаю? Все товары можно взять в кредит, и это не потребует многого. У городского правительства тоже есть свои торговые центры. Чжан Жуйцян хорошо знал все эти вещи.
 
 Фэн Юй показал один палец и улыбнулся: "100 миллионов!"
 
 Секретарь Лю только что вошел в комнату с горячей водой, и он услышал, что сказал Фэн Юй. Его рука задрожала, и часть горячей воды попала ему на руку. Он поспешно поставил чайную чашку и махнул рукой.
 
"Секретарь Лю, что с тобой? Почему ты так беспечен? Это всего лишь 100 миллионов. Это не такие уж большие деньги. Почему ты так удивлен?" Фэн Юй намеренно сказал.
 
 "Сяо Лю, выйди и нанеси немного лекарства". Чжан Жуйцян повернулся и посмотрел на Фэн Юя. "100 миллионов для тебя пустяк? Прекрасно. В этом году библиотека провинции нуждается в ремонте. Почему бы тебе не пожертвовать 100 миллионов на ее ремонт?"
 
 Фэн Юй бесстрастно ответил: "Конечно. Тогда провинциальная библиотека должна быть переименована в Библиотеку Ветра и Дождя или Библиотеку Тай Хуа".
 
 "Даже не думай об этом? Это библиотека провинции. Вы не можете ее переименовать!" яростно ответил Чжан Жуйцян.
 
 "Тогда зачем мне жертвовать, если я ничего не получу взамен?" Фэн Юй посмотрел на него уголками глаз.
 
 "Хорошо. Я не буду искать тебя по этому поводу. Что это за гипермаркет, о котором ты говоришь? Почему вам нужно инвестировать 100 миллионов в торговый центр?" с любопытством спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Вы еще помните то место, где мы проводили выставку электроники? Гипермаркет будет больше, чем там". небрежно ответил Фэн Юй.
 
 В том торговом центре было 5 этажей, и каждый этаж занимал более 2 000 кв.м. В общей сложности он занимал более 10 000 кв. м. Фэн Юй хочет построить торговый центр больше, чем этот?
 
 Чжан Руйцян не знает, что в будущем площадь одного этажа гипермаркета превышала 3 000 кв. м. Некоторые из них были более 5 000 кв. м. Некоторые из них превышали 5 000 кв. м. Гипермаркеты, такие как Carrefour и Walmart, обычно имеют от 2 до 3 этажей. Только сам супермаркет был более 10 000 кв. м.
 
 "Вы собираетесь построить большой торговый центр и использовать его как супермаркет? Что вы собираетесь продавать в супермаркете?".
 
 "Все. Еду, напитки, одежду, товары первой необходимости, электроприборы и т.д. Мы будем продавать все. В торговом центре по-прежнему будут некоторые магазины, такие как рестораны быстрого питания и т.д. Пока есть достаточно места, мы будем продавать все".
 
 Чжан Руйцян был озадачен. Это было похоже на продуктовый магазин, в котором продается все. Как может быть прибыль?
 
 Даже если вы откроете суперпродуктовый магазин, какой может быть прибыль? Ваши инвестиции составили 100 миллионов юаней, сколько времени потребуется, чтобы вернуть вложенные средства?
 
 Но Чжан Руйцян хорошо знал Фэн Юя. Фэн Юй никогда не будет заниматься бизнесом, который принесет убытки. Должны быть какие-то другие способы получения дохода, о которых он не знал.
 
 "Вы можете заработать на этом? Сколько налогов вы можете отдать городу?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Я сотрудничаю с несколькими другими людьми. Фу Гуанчжэн, его третий дядя, который также был королем супермаркетов Гонконга. Гонконгский супермен Ли и его младший сын. Наш первоначальный общий объем инвестиций составляет 200 миллионов долларов США. Сначала мы создадим 20 гипермаркетов, а затем будем использовать доходы для расширения. Наша цель - иметь более 100 гипермаркетов в течение 5 лет и более 500 гипермаркетов в течение 10 лет."
 
 "Wait...... Что вы сказали? Расширяться, используя полученный доход? Создать более 100 гипермаркетов в течение 5 лет? Это означает, что вы ожидаете, что ваша прибыль за 5 лет будет в 4 раза больше, чем ваши инвестиции?" У Чжан Жуйцяна отвисла челюсть.
 
 Гипермаркеты могут генерировать столько прибыли?
 
 "Вы мне не верите? С каких пор я тебе лгу? Если я говорю "можно", значит, это точно возможно. Кроме того, это была моя самая скромная оценка. Если все пойдет по плану, то расширение может быть даже быстрее. Позвольте мне сказать это так. Гипермаркет - это как торговый район. В будущем многие города пригласят нас открыть гипермаркеты в своих городах. Я выбрал город Бинг, потому что это мой родной город. Если нет, то наиболее подходящим местом будет Пекин, Шанхай и другие прибрежные развитые города. Это возможность. Решать вам.
 
 Чжан Руйцян нахмурился. Действительно ли это возможность?
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080407
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      Чжан Жуйцян спросил: "Где вы хотите его построить?".
 
 "Здесь. Здесь есть здание, которое только начали строить в этом году. Это 5-этажное коммерческое здание, которое все еще строится. Я хочу это здание". Фэн Юй указал на место на карте Бинг Сити в офисе Чжан Жуйцяна.
 
 "Что? Ты хочешь построить его здесь? Это коммерческий район, запланированный городом. Город должен полагаться на этот район, чтобы подтолкнуть экономику окружающих районов". Чжан Жуйцян покачал головой. Если он продаст это здание Фэн Юю, это нарушит планирование города.
 
 "Наш гипермаркет также может помочь экономике близлежащих районов".
 
 "Вы только создаете большой продуктовый магазин. Какой экономике вы можете помочь?" Чжан Жуйцян бросил взгляд на Фэн Юя. О какой ерунде он говорил?
 
 "Лидер, вы не понимаете, что такое гипермаркет. В других странах гипермаркеты такого типа могут подтолкнуть экономику района. Есть много примеров. Самыми известными являются Швейцария, Франция и США. Даже Гонконг - тоже один из них".
 
 "Я никогда не был в этих местах. Я доверяю только своим глазам. Как может большой продуктовый магазин подтолкнуть экономику близлежащих районов?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Я скажу это еще раз. Это мегамолл, ядром которого является супермаркет "Тай Хуа". Это не продуктовый магазин!" крикнул Фэн Юй. "Мегамолл привлечет много покупателей, потому что наши товары будут дешевле. С человеческим трафиком, почему эта область не может быть коммерческим районом? Разве это не способствует росту экономики?"
 
 "Ваши товары дешевле? Насколько он может быть дешевле?"
 
 "В этом году мы создадим как минимум 20 гипермаркетов. То есть 20 мегамоллов. Это будут самые большие сетевые торговые центры в Китае. Наш масштаб огромен, и поставщики наверняка дадут нам более низкую цену. Банка напитка, пачка лапши быстрого приготовления, пара тапочек и даже тюбик зубной пасты. Цены наверняка будут ниже, чем в продуктовых магазинах.
 
 Это может быть дешевле на 10 центов или даже на несколько центов. Но если вы покупаете много товаров, они сэкономят несколько долларов, десятков долларов или даже больше!".
 
 "Сколько составляет средний доход жителей Бинг Сити? Не более 3 000 юаней? Если клиенты смогут сэкономить 10 юаней за визит, это будет больше, чем их однодневная зарплата. Думаете, они не придут в наш гипермаркет?" Фэн Юй переспросил Чжан Жуйцяна.
 
 "Сколько может стоить тюбик зубной пасты и сколько может стоить пара тапочек? Кто поедет в ваш гипермаркет, чтобы купить эти вещи?".
 
 "Мы продаем не только эти вещи. В нашем гипермаркете будут продаваться почти все предметы повседневной необходимости, о которых вы только можете подумать. Кроме того, в торговом центре будут и другие магазины. Это будет просто как покупки в торговом центре. Покупателю не придется чувствовать себя неловко, даже если он не может позволить себе эти товары".
 
 Нынешнее обслуживание покупателей было далеко от будущих лет. Продавцы, работающие в торговых центрах, были снобами. Если вы можете позволить себе их продукцию, они будут с вами любезны. Но если вы не можете себе позволить, они прогонят вас из своих магазинов!
 
 Гипермаркет - это универсальный торговый центр. Несмотря на то, что рядом находились продавцы, покупатель сам решал, хочет ли он что-то купить. Кроме того, все товары были разложены по полкам, а цены четко указаны. Покупатели могли сами решить, хотят они приобрести товар или нет.
 
 Те покупатели, которые не имеют достатка, также могут совершать покупки. Они могли посмотреть на различные товары, и если им покажется, что какой-то товар стоит купить, они могли просто купить его. В этом заключалось преимущество покупок в супермаркете.
 
 "Но это также не привлечет много покупателей. Вы также собираетесь рекламировать свой гипермаркет?". Чжан Жуйцян все еще не понимал, как работает этот гипермаркет. Даже если бы продукты были дешевыми, не каждый захотел бы пойти туда, чтобы купить товары.
 
 Покупатели должны знать, что в вашем гипермаркете они изначально могли приобрести более доступные товары.
 
 "Конечно. Мы будем рекламировать, используя самый простой способ. Раздавать листовки. В день открытия в новостях CCTV будет идти репортаж о нас. Вся страна будет знать о наших гипермаркетах".
 
 "Что? Вы все будете в новостях?" Чжан Жуйцян взглянул на Фэн Юя. Что за чушь ты несешь? Это было всего лишь открытие компании, а не какая-то высокотехнологичная технология. Как об этом можно говорить в новостях CCTV? В новостях CCTV передают только последние новости о первых лицах страны и другие международные события. Как этот гипермаркет может попасть в новости?
 
 Фэн Юй показал два пальца: "Только по двум причинам. Во-первых, я очень близок к CCTV. Во-вторых, у супермена Ли и семьи Фу есть акции в компании Tai Hua Supermarket Enterprise. Они инвестируют в Китай, и это очень значимо для возвращения Гонконга в Китай".
 
 Благодаря участию семей Ли и Фу в этом предприятии, компания Tai Hua Supermarket Enterprise имела массу преимуществ. До возвращения Гонконга в состав Китая оставалось еще несколько лет. Хотя это будет одна страна - две системы, многие гонконгские бизнесмены не решаются инвестировать в Китай. Некоторые даже отзывают свои инвестиции. Если семьи Ли и Фу приедут в Китай и будут инвестировать, это повысит уверенность многих гонконгских бизнесменов.
 
 Имея такую поддержку, такую причину и связи, Фэн Юй был уверен, что об этом сообщит CCTV. Более того, он также мог пригласить некоторых лидеров посетить гипермаркеты Tai Hua. Это нормально, что CCTV сообщает о лидерах страны.
 
 Если лидеры не захотят посетить гипермаркеты? Они приглашают Супермена Ли. Когда Супермен Ли будет рядом, все лидеры будут спешить на встречу с ним. Даже если Супермен Ли посетит США, это тоже попадет в новости!
 
 Когда супермаркет Тай Хуа появится в новостях CCTV, это вызовет любопытство людей.
 
 В сочетании с рекламными усилиями рекламных проспектов, он, несомненно, станет хитом в день открытия.
 
 Чжан Руйцян был погружен в раздумья. Этот гипермаркет не прогорит, если в нем будут участвовать гонконгские семьи Ли и Фу. Они были супермагнатами Азии. Они не будут инвестировать в убыточные предприятия.
 
 Кроме того, Чжан Жуйцян помнил, что бизнес Фэн Юя никогда не приносил убытков. С таким количеством способных людей, объединившихся вместе, несомненно, будут большие результаты. Но он все еще сомневался, стоит ли позволять Фэн Юю пользоваться торговым центром. Он был зарезервирован для городского планирования.
 
 Фэн Юй увидел колебания Чжан Жуйцяна и начал считать пальцы: "20 гипермаркетов. В Пекине и Шанхае будет по 3. Тяньцзинь, Циндао, Шэньчжэнь, Ханчжоу, Фучжоу, Цзиньлин, Тяньфу...... Ah........ Я думаю, что у нас недостаточно средств...... Я думаю, что город Бинг должен быть отложен в первую очередь".
 
 Чжан Руйцян сердито посмотрел на Фэн Юя. Этот сопляк снова угрожал ему. После того, как он рассказал ему обо всех преимуществах этого гипермаркета, а теперь говорит ему, что он не хочет открывать этот гипермаркет в Бинг Сити? Как он может так поступать?!
 
 "Тебе нужно это здание? Нет проблем. Мы продадим вам это здание. Цена будет не выше рыночной, но и не ниже! Вы говорите, что ваш гипермаркет поможет экономике близлежащих районов? Тогда не могли бы вы открыть еще несколько гипермаркетов в городе Бинг?" Чжан Жуйцян принял решение.
 
 "Открыть еще несколько? Не в этом году. Но когда мы будем открывать гипермаркеты в следующем году, я буду рассматривать в первую очередь город Бинг. Но какие государственные льготы вы собираетесь предоставить нам для создания этого гипермаркета? Как насчет 3 лет без налогов и 2 лет 50% налоговых льгот?" Фэн Юй получил дюйм и хочет милю.
 
 "3 года без налогов и 2 года 50% налоговых льгот? О чем ты думаешь?! Максимум - это 1 год без налогов и 1 год 50% налоговых льгот!" Чжан Руйцян уставился на Фэн Юя.
 
 "Отлично. Тогда решено.
 
 Собери всех своих людей, и мы обсудим детали во второй половине дня. Как только все будет готово, мы подпишем соглашение". 1 год без налогов и 1 год с 50-процентной налоговой скидкой - вот что на самом деле хотел Фэн Юй.
 
 После того, как Фэн Юй покинул офис Чжан Жуйцяна и вернулся к своей машине, он позвонил Фу Гуанчжэну: "Брат Фу, город Бин согласился на то, чтобы мы получили 1 год tax free и 1 год 50% налоговых льгот. Ты спроси у руководителей соответствующих провинций и городов, согласны ли они на это условие. Если они не согласятся, то мы не будем инвестировать в их район!".
 
 Хотя Фэн Юй и Фу Гуанчжэн работали отдельно, они продолжали обмениваться информацией. Теперь Фэн Юй получил некоторые государственные субсидии, и они могли использовать это, чтобы договориться о более выгодных сделках с лидерами других городов. Если город Бин мог предоставить им такие льготы, то почему другие города не могут сделать то же самое? Не согласны? Отлично. Мы пойдем в другие места!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080408
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      Во второй половине дня ответственные лица прибыли в офис Чжан Жуйцяна, чтобы обсудить гипермаркет с Фэн Юем.
 
 "Менеджер Фэн, хотя общее строительство нашего торгового центра не было завершено, структуры и экстерьер были завершены. Интерьер можно обновить в любое время. Вы сэкономили много времени. Так что, можем ли мы немного повысить цены?" Чиновник из Комиссии по надзору и управлению государственными активами при Госсовете (SASAC) спросил.
 
 "Шеф Бай, вы не должны так говорить. Если вы открываете ресторан, то ремонт и интерьер магазина должны подходить для ресторана. Хотя внешняя отделка этого торгового центра была завершена, нам все еще нужно изменить интерьер. Например, нынешняя внутренняя планировка не подходит для нашего гипермаркета. Нам еще предстоит изменить всю планировку. Это гораздо сложнее, чем строить его с нуля. Поэтому я не могу увеличить цену. Вместо этого мне нужно, чтобы вы снизили цены. Не забывайте, что мы платим вам всю сумму за здание сразу. Это не то, что может сделать каждый".
 
 ответил шеф Бай: "Этот торговый центр должен использоваться нами. Мы потратили большую сумму денег, и мы должны получить взамен какую-то прибыль".
 
 "Сколько стоит строительство этого здания? Сколько вы наценили, когда называли мне цены? Прибыль, которую вы получаете, уже выше, чем у других коммерческих зданий в Бинг Сити. Я только прошу вас дать мне цену, которая соответствует рыночной стоимости. Не слишком ли много я от вас прошу?"
 
 В этом здании было 5 этажей, и каждый этаж занимал 3 000 кв. м. Общая площадь помещений составляла более 15 000 кв. м. Гипермаркету нужно только 2-3 уровня. Остальные помещения нужно сдавать в аренду, но даже в этом случае Фэн Юй чувствовал, что здание слишком большое.
 
 В нынешнюю эпоху экономика еще не была развита. Те, кто вкладывал деньги в киноиндустрию, неизбежно несли убытки. Первый китайский блокбастер появился только после возвращения Гонконга в состав Китая. Режиссером этого блокбастера был Фэн Сяоган.
 
 В настоящее время многие китайцы не имеют привычки посещать кинотеатры по выходным, и там показывали не так много фильмов. Те, кто построил кинотеатры, могут только потерять деньги.
 
 Оставались рестораны быстрого питания, игровые автоматы, модные бутики и т.д. - отрасли, которые могли бы арендовать оставшиеся площади. Но заставить их арендовать помещения было нелегко. Супермаркет Tai Hua еще не открылся, и бизнесмены не знают, сможет ли он привлечь толпы людей. Не было даже примера. Нелегко будет взимать высокую арендную плату за оставшиеся помещения.
 
 Конечно, этим будут заниматься те, кто находится в штаб-квартире в Пекине, и Фэн Юю не нужно этим заниматься. Он лишь помогал им в приобретении здания высотой от 3 до 5 этажей и площадью от 3 000 до 5 000 кв. м на каждом этаже. Здание должно находиться в хорошем месте, в окружении жилых комплексов. Он только купит здание, а остальным займутся другие люди.
 
 Но Фэн Юй не мог потратить слишком много средств на покупку этого здания. Бинг-Сити расположен недалеко от границы, и цена, названная начальником Баем, почти не отличалась от цен на недвижимость в развитых городах прибрежных районов. Хотя в Бин Сити было много населения и он был одним из первых городов в Китае, где появилось частное жилье, если бы Фэн Юй использовал для расчета стоимость жизни, цена оказалась бы слишком высокой.
 
 Кроме того, Фу Гуанчжэн и остальные вели переговоры почти с 20 городами. Цена, названная Фэн Юю, входила в пятерку самых высоких. Это выставило бы Фэн Юя в невыгодном свете.
 
 Начальник Бай посмотрел на Чжан Жуйцяна и заметил, что тот ничего не выражает. Начальник Бай не знал, стоит ли ему уступать или нет. В конце концов, почти все чиновники в городе Бин знали, что Фэн Юй очень близок с Чжан Жуйцяном. Похоже, что у мэра нет никаких признаков того, чтобы просить его снизить цены.
 
 "Менеджер Фэн, мы должны включить стоимость земли в цену.
 
 Строительные материалы могут стоить не дорого, но как насчет земли? Некоторое время назад к нам приходил тайваньский бизнесмен, который тоже хотел построить торговый центр. Цена, которую он назвал, тоже была очень высокой". Шеф Бай продолжал пытаться получить как можно больше для города.
 
 "Земля? Тогда скажите мне, сколько стоит земля, строительные материалы, зарплата рабочих? Мы сможем увидеть, сколько город получит от этой разбивки". сказал Фэн Юй.
 
 Начальник Бай потерял дар речи. Как он мог сказать Фэн Юю о точной стоимости? Как кто-то может быть настолько бесстыдным, чтобы требовать эти расходы напрямую?
 
 В это время Чжан Жуйцян сказал: "Фэн Юй, ты также не возражаешь против этой небольшой суммы. Какая для тебя разница между 40 и 50 миллионами юаней?".
 
 "Разница огромная. Мы будем одновременно покупать 20 зданий по всему Китаю. Если я заплачу вам большую сумму, другие города также воспользуются возможностью поднять свои цены. По тем ценам, которые вы назвали, можно купить аналогичный торговый центр с такой же площадью в Пекине и Шанхае. Но это место - Бинг-Сити. Вы хотите сказать, что Бинг Сити уже сравним с Пекином и Шанхаем? 40 миллионов юаней - это уже очень много. Это наша средняя цена".
 
 "Раз вы готовы потратить так мало денег, почему мы должны продавать вам это здание?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Потому что мы можем сделать этот район процветающим. Вы все можете построить рядом новые коммерческие здания, и их стоимость возрастет. Этот район станет торговым районом, а наш супермаркет Тай Хуа станет достопримечательностью города Бинг".
 
 Это был факт. В прошлой жизни Фэн Юя стоимость земли вокруг Carrefour и Walmart увеличилась. Это также было причиной популярности Carrefour и Walmart.
 
 "Но я все еще думаю, что мы находимся в невыгодном положении и несем здесь убытки". Чжан Жуйцян покачал головой.
 
 Фэн Юй опустил голову и с болезненным выражением лица сказал: "Как насчет этого? Я вижу, что все общественные автобусы в городе Бинг немного устарели.
 
. Я пожертвую деньги и пришлю рабочих, чтобы перекрасить все наши городские автобусы. Это тоже немаленькая сумма".
 
 Чжан Жуйцян тут же выдвигает новое условие: "Вы должны включить и автобусные остановки".
 
 "Эй, в городе Бин так много автобусных остановок. Если мы переоборудуем все остановки, это будет стоить как минимум несколько миллионов". сказал Фэн Юй.
 
 "Мы можем написать в газетах, что это ваше предприятие Tai Hua Super Market спонсировало ремонт всех автобусов и остановок. Это считается помощью вам в рекламе". хитро сказал Чжан Жуйцян.
 
 "Хорошо. Я добавлю навесы, а также большой знак автобусной остановки на все остановки. Но я хочу добавить кое-что помимо знака остановки. Вы все не сможете меня остановить".
 
 "Что ты хочешь добавить?" Чжан Руйцян почувствовал, что Фэн Юй слишком быстро согласился. Должно быть, где-то что-то не так.
 
 "Рекламы. Автобусная остановка примерно такой длины. После резервирования мест для остановки автобусов и пассажиров, остается еще много свободных мест. Мы можем разместить здесь нашу рекламу. Что не так? Это также означает полное использование всех доступных ресурсов". Фэн Юй хотел владеть всеми рекламными местами на автобусных остановках. На автобусных остановках большой поток людей.
 
 Реклама на остановках? Глаза Чжан Жуйцяна стали большими. Почему город должен отдавать это Фэн Юю? У города есть деньги на строительство навесов и указателей на остановках. Было бы лучше, если бы город заработал эти деньги сам.
 
 "Забудьте об автобусных остановках. Город может построить их сам. Вы просто перекрасите все городские автобусы. Не пытайтесь нас обмануть. Сделайте так, чтобы все автобусы были перекрашены". Чжан Жуйцян сказал.
 
 "Нет проблем. Вы можете включить это в контракт. Я обещаю, что ни один автобус не останется без внимания".
 
 Подписав контракт, Фэн Юй покинул офис Чжан Жуйцяна. Он сел в свою машину и рассмеялся. Перекрасить все городские автобусы? Я перекрашу их под рекламу. В контракте также не было указано, что этого делать нельзя.
 
 Объявления на автобусных остановках можно легко изменить. Но с городскими автобусами гораздо сложнее.
 
 Если у города достаточно денег, перекрасьте эти автобусы заново. Готов ли город потратить такую сумму? Это была мобильная реклама, и она охватит каждый уголок города. Заплаченная сумма того стоила!
 
 Примечания переводчика: Лол, Чжан Жуйцян думал, что воспользовался Фэн Юем. Хитрость.
 
 Комиссия по надзору и управлению государственными активами Государственного совета (SASAC)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/State-owned_Assets_Supervision_and_Administration_Commission
 
 Фабрика грез (фильм)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/The_Dream_Factory_ (фильм)
 
 Фэн Сяоган
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Feng_Xiaogang
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080409
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      "Лидер, вы угощаете меня ужином, потому что мы подписали контракт и у вас хорошее настроение? В этом нет никакой необходимости. Это, это, это, это я не хочу. Подавайте все остальное, что есть в меню".
 
 Фэн Юй только что вернулся домой и собирался позвонить Фу Гуанчжэну, чтобы поговорить о рекламе общественных автобусов, когда ему позвонил Чжан Жуйцян. Он хочет угостить Фэн Юя ужином.
 
 "Все остальное? Ты думаешь, я зарабатываю столько же, сколько и ты? Только 4 блюда и ничего больше!"
 
 Фэн Юй надулся: "Ты хочешь угостить меня и не даешь мне сделать заказ? Скупердяй!"
 
 Чжан Жуйцян: "......" Кто заказывает еду таким образом? В меню были десятки блюд, а ты хочешь заказать все, кроме двух блюд, которые тебе не нравятся?
 
 "Если ты можешь доесть все, что заказал, тогда давай, заказывай все, что хочешь".
 
 Отлично. Фэн Юй просто пошутил с Чжан Жуйцяном. В итоге, он заказал всего 4 блюда. Два мясных и два овощных блюда. Он также заказал 4 бутылки пива. Это не был шикарный ресторан, и Чжан Руйцян мог себе это позволить.
 
 "Что тебе от меня нужно? Вы, должно быть, задумали что-то нехорошее, раз предложили угостить меня ужином. В какой отрасли возникли проблемы, и вам нужен мой совет? Или ты хочешь, чтобы я помог тебе проверить городские планы?" спросил Фэн Юй.
 
 "Нет. Мне нужна лишь небольшая услуга от тебя. Масштабы вашего бизнеса в супермаркете настолько велики, и вы все еще открываете так много филиалов. Машиностроительная компания города Бинг также открыла много филиалов. Нужны ли вам рабочие?" Чжан Руйцян был совершенно лишен дара речи вместе с Фэн Юем. Мне нужно, чтобы ты помог мне проверить планирование города? Кем ты себя возомнил? Думаешь, я теперь не знаю о твоих управленческих способностях?
 
 "Набирать людей? Какое государственное предприятие обанкротилось?" Об этом не было никаких новостей. Если предприятие связано с машиностроением, то для машиностроительной компании это нормально - забирать всех рабочих. Просто хорошо, что увеличилось количество заказов и не хватает рабочих.
 
В настоящее время автомобилестроение является трудоемкой отраслью. Ее также можно считать дорогостоящей и техноемкой отраслью. Она требует слишком много рабочих.
 
 Независимо от страны, количество рабочих на заводах по производству автомобилей будет самым высоким. Даже в странах с развитой автомобильной промышленностью, таких как США, Германия, Япония, Англия и т.д., число работников автомобильной промышленности больше, чем в других отраслях.
 
 Автомобильные заводы все еще не могут автоматизировать свою сборочную линию на 100%. В крайнем случае, они могли сделать его только полуавтоматизированным. Вот почему до сих пор требуется много рабочих.
 
 Если бы в области машиностроения были квалифицированные работники, Фэн Юй был бы готов взять к себе всех рабочих. Это было бы лучше, чем обучать обычных рабочих с нуля. Поэтому Фэн Юй был готов согласиться с Чжан Жуйцяном. Он все еще был рад, что Чжан Руйцян окажет ему еще одну услугу.
 
 Но Чжан Жуйцян хотел сказать совсем другое.
 
 "Разве ты не можешь сказать что-нибудь хорошее о городе Бинг? Где вы находите столько обанкротившихся предприятий?! Я говорю о размещении солдат провинции Лунцзян. Вы можете помочь?" Чжан Жуйцян был в ярости. Я мэр города Бин, а вы надеетесь, что государственные предприятия здесь обанкротятся? Вы хотите сказать, что я не выполняю свою работу?
 
 "А? Размещение солдат Лунцзяна? Разве это не работа провинциального управления кадров? Почему вы в это вмешиваетесь?" Фэн Юй был озадачен. Чжан Жуйцян был всего лишь помощником губернатора провинции. Хотя его могли повысить до заместителя губернатора, отдел кадров был важным департаментом. Чжан Жуйцян не должен был вмешиваться в работу этого отдела.
 
 "Я знаю, что не отвечаю за этот отдел, но мне нужно позаботиться об увольняющихся солдатах из города Бинг. Наш город Бин только что приватизировал некоторые предприятия, и мы не можем продолжать посылать людей на оставшиеся предприятия.
 
 Я знаю, что у вас много заводов. Не могли бы вы помочь мне позаботиться о некоторых из них?" Чжан Жуйцян сказал Фэн Юю, что он хочет.
 
 "Сколько людей?" спросил Фэн Юй.
 
 "Сколько людей ты можешь принять?" Чжан Руйцян переспросил Фэн Юя.
 
 "Лидер, это неправильно. Я помогаю вам, а не прошу о помощи. Эта еда стоит не больше 30 юаней, и сколько работы вы хотите, чтобы я сделал для вас?" спросил Фэн Юй.
 
 "Хахаха. Я только спрашиваю, сколько человек вы можете принять, а я могу спланировать для оставшихся".
 
 Другие государственные предприятия и даже приватизированные предприятия столкнулись с теми же проблемами. Рабочих было слишком много, и у них была система преемственности, когда дети рабочих брали на себя роль родителей на фабрике. Фабрики должны были заботиться о своих рабочих и еще должны были давать им пенсионные фонды.
 
 Но компания Фэн Юя была другой. Они были созданы не так давно. Некоторые из компаний были преобразованы из государственных предприятий и не имели политики системы преемственности.
 
 Поскольку фабрики Фэн Юя расширялись и нанимались на работу, все рабочие старались устроить в первую очередь своих друзей и родственников. На других фабриках и предприятиях было слишком много рабочих, но на предприятиях Фэн Юя всегда не хватало рабочей силы.
 
 Обычно городское правительство ежегодно помогало солдатам, выходящим в отставку, устроиться на работу.
 
 Но в 1990-х годах была проведена реформа военной службы. Раньше солдат набирали летом. Но в 1990 году его изменили на зимний. Вновь набранные солдаты также отличались от предыдущих партий. Срок их службы был увеличен до 3 лет.
 
 Со всеми этими изменениями проблем быть не должно. Но в последние два года шла война, и туда была направлена партия солдат из армии Шэньяна. Поэтому в последние несколько лет не было проблем с распределением работы для солдат, так как все меньше солдат уходило в отставку.
 
Но в прошлом году та партия солдат, которая была отправлена на войну, вернулась. Они воевали против Вьетнама, и местные войска смогли справиться с остальными. Теперь было две партии солдат, которые собирались уволиться со службы. Это привело к тому, что в этом году число солдат, уходящих на пенсию, было намного больше, чем в предыдущие несколько лет.
 
 "Я также не ожидал, что в этом году на пенсию уйдет так много солдат. Правда в том, что я не могу найти для них столько работы". Чжан Руйцян был беспомощен. Людей было слишком много. Хотя экономика города Бинг немного восстановилась, работы для них все равно не хватало.
 
 Фэн Юй задумался на некоторое время. Супермаркету нужны продавцы, кассиры, упаковщики, кладовщики, водители и т.д. Больше всего их будет около 100 человек. Даже если бы он нанял ветеранов на все эти должности, он тоже не смог бы много помочь. Однако он мог взять больше людей на остальные свои фабрики. Эти фабрики не принадлежали государству. Городское правительство не имело права заставлять частную компанию нанимать ветеранов. Именно поэтому Чжан Жуйцян пришел просить Фэн Юя о помощи.
 
 "Я могу помочь вам найти работу для некоторых из них. Сейчас мой предел - 300 человек. Я могу принять еще женщин-солдат, чтобы помочь вам. Остальное вы должны решить сами. Это максимум, чем я могу помочь".
 
 Чжан Жуйцян был вне себя от радости: "300? Это здорово! Я представляю город Бин, чтобы поблагодарить вас за ваш вклад. Вы готовы принять этих увольняющихся офицеров?".
 
 "Невозможно!" Фэн Юй был в ярости. С солдатами еще можно было справиться. Но если бы эти офицеры были там, кто знает, что бы случилось? Возможно, у них даже нет никаких навыков, они привыкли быть лидерами и любят отдавать приказы. Эти люди только создадут хаос в компании!
 
 "Я помог городскому правительству найти работу для стольких солдат. Разве город не должен предоставить мне какие-то льготы, например, налоговые субсидии?" спросил Фэн Юй.
 
 "А???? Я попробую". Чжан Руйцян был удивлен, что Фэн Юй знает об этой политике правительства.
 
 "Не пытайтесь.
 
. У меня должны быть налоговые субсидии. Если нет, я не приму ни одной из них. Это то, что я получаю от местных властей для своих супермаркетов. Не думайте, что я не знаю об этом".
 
 "Хорошо. Я просмотрю документы, когда вернусь, и посмотрю, сколько субсидий вы можете получить на каждый год!" Чжан Жуйцян скрипнул зубами и согласился. Но решить вопрос с трудоустройством 300 ветеранов все равно было для него большой помощью. Остальных ветеранов провинция может решить сама. Проблем быть не должно.
 
 Примечания переводчика:
 
 Китайско-вьетнамские конфликты, 1979-1991 гг.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sino-Vietnamese_conflicts,_1979%E2%80%931991
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080516
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      Если бы не налоговые субсидии, Фэн Юй не согласился бы на просьбу Чжан Жуйцяна. В своей прошлой жизни Фэн Юй слышал о многих предприятиях, которые нанимали отставных солдат, инвалидов и т.д. Но эти предприятия действительно пытались помочь им. Но действительно ли эти предприятия пытались им помочь?
 
 Возможно, некоторые из них и пытались. Но были и такие, которые хотели воспользоваться этой политикой налоговых субсидий. Им нужно только выдать немного зарплаты и обменять ее на большую экономию от налоговой субсидии.
 
 Эта ситуация прекратится после того, как следующая партия солдат выйдет на пенсию. Пока же правительственные и военные чиновники все еще решали вопрос о распределении рабочих мест для отставных солдат.
 
 Фэн Юй позвонил Фу Гуанчжэну и Ли Цзэкаю, чтобы рассказать им об этом соглашении. Оба они поддержали решение Фэн Юя. Это повысило бы репутацию их супермаркета и при этом принесло бы некоторую выгоду. Они также решили внедрить то же самое в других регионах.
 
 В супермаркете было много должностей, не требующих высокого образования. На некоторых должностях даже не требуется, чтобы работник был грамотным. От работника требуется только усердная работа.
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзекай были рады, что Фэн Юй смог так быстро договориться с правительством города Бин. На примере этого договора им будет легче вести переговоры с другими местными властями. Возможно, они завершат все переговоры уже в мае, и к тому времени супермаркеты Тай Хуа будут открыты. Даже если к тому времени торговые центры не смогут заполнить свои площади арендаторами, большой поток покупателей сможет привлечь заинтересованных лиц, и арендная плата также возрастет.
 
 После того, как Фэн Юй договорился с кем-нибудь о последующих действиях, он смог вернуться домой, чтобы отдохнуть.
 
 Когда Фэн Юй вернулся домой, Вэнь Дунцзюнь пришел его искать. Эти несколько дней Вэнь Дунцзюнь не выходил на улицу, хотя на улице шел сильный снег.
 
 Это было связано с тем, что в эфир вышел эпизод с его участием!
 
Хотя Вэнь Дунцзюнь появился на телевидении всего на 2 минуты, большую часть времени он представлялся. Кроме того, он был единственным участником, который даже не ответил правильно ни на один вопрос. Но несмотря ни на что, Вэнь Дунцзюнь был на телевидении, и это все еще была программа CCTV. Это было самое популярное и широко обсуждаемое эстрадное шоу.
 
 В округе Вэнь Дунцзюнь стал знаменитостью.
 
 В основном, он был сыном Вэнь Дэгуана. Сын главы района. Весь район говорил о нем после выхода эпизода в эфир.
 
 После нескольких раундов обсуждений этот инцидент превратился в следующую версию.
 
 Не все могут участвовать в программе. Среди тех, кто может участвовать, были профессора из известных университетов и студенты из-за рубежа. Все участники имели определенное прошлое.
 
 Как можно было допустить к участию студента университета? Ведь он был сыном начальника Вэня и лучшим студентом своего университета. Если нет, то как он может претендовать на участие?
 
 Что вы сказали? В нашем округе есть дети, которые учатся в Пекинском университете и университете Хуацин? Даже если они учатся в этих лучших университетах, не каждый студент является выдающимся. Кроме того, сын начальника Вэня учился в Пекинском технологическом университете. Это тоже был хороший университет, и многие из лучших профессоров округа преподавали в нем.
 
 Вы сказали, что он не ответил правильно даже на один вопрос и опозорился?
 
 Тогда можете ли вы ответить на эти вопросы? Эти вопросы в программе охватывали самые разные темы, и они были выбраны случайным образом. Вы знаете, что такое случайный выбор? Все вопросы выбирает компьютер. Компьютеры - это очень высокотехнологичная вещь. Вы хоть раз прикасались к такому? Эта штука выбирает вопросы случайным образом, и все зависит от удачи. Разве ты не видишь, что мы знаем ответы на некоторые вопросы, на которые профессора не смогли ответить?
 
 Кроме того, сын начальника Вэня сказал в программе, что он из нашего района. Он заставил наш район гордиться собой.
 
 Если вы считаете себя лучше, то тоже можете участвовать".
 
 Вэнь Дунцзюнь, не ответивший правильно даже на один вопрос, стал знаменитостью района. Над ним не насмехались другие. Наоборот, он стал гордостью района. Даже Вэнь Дэгуан не чувствовал, что его сын опозорил его. Он гордился им.
 
 Когда Вэнь Дунцзюнь узнал, что Фэн Юй вернулся в район, он сразу же стал искать его, чтобы выставить напоказ.
 
 "Ты знаешь? Когда я шел к нам, мне помахали 6 человек. 6 человек!" с гордостью сказал Вэнь Дунцзюнь.
 
 Ты так гордишься, потому что тебе помахали рукой несколько человек?
 
 "Что они тебе сказали? Они назвали тебя Королем Викторины?" Фэн Юй хмыкнул.
 
 "Это неважно. Главное, что они узнали меня. В нашем районе, возможно, еще есть люди, которые не знают, кто мой отец. Но меня знают все. Даже дети и старшие знают меня!" Вэнь Дунцзюнь указал на себя.
 
 "Все они знают, что ты - Король Викторины".
 
 "Ты можешь перестать называть меня Королем Викторины?"
 
 "Конечно, Король Викторины".
 
 Вэнь Дунцзюнь был в ярости. Почему ты не можешь быть вежливым со мной?
 
 "Я был там, чтобы помочь тебе, а ты все еще не благодарен мне? Ты знаешь, что рейтинг программы вырос из-за меня? Газета также упомянула, что у эпизода, в котором я участвовал, был самый высокий рейтинг. Рейтинг даже выше, чем у CCTV!" подчеркнул Вэнь Дунцзюнь.
 
 "Самый высокий рейтинг? Откуда вы знаете?"
 
 "Китайская развлекательная газета. Разве ты не любишь читать газеты? Ты пропустил это? Я знал! Вот. Это копия газеты. Я принес ее с собой". Вэнь Дунцзюнь достал копию потрепанных газет.
 
 ЧТО? Этот болван даже принес с собой этот экземпляр газеты?
 
 Фэн Юй посмотрел на газеты. Четвертый эпизод имел самый высокий рейтинг на CCTV. Там было краткое представление всех участников этого эпизода, включая Вэнь Дунцзюня. Но хотя рейтинги были высокими, они все еще не побили рекорд.
 
 Сейчас было больше спутниковых каналов, и у телезрителей было больше возможностей.
 
 Побить предыдущий рекорд было бы сложно. Но получить высший рейтинг в этот день - уже достижение. Это доказывает, что программа была успешной!
 
 Фэн Юй хочет позвонить шефу Цзя, чтобы поздравить его и в то же время напомнить ему об этой услуге.
 
 Размещение продукции и именное спонсорство в ведущей телепрограмме стоило того, чтобы оказать услугу. Деньги, вложенные Фэн Юем, того стоили.
 
 "Отлично. Теперь я видел статью, что еще ты хочешь от меня? Король викторины?" спросил Фэн Юй.
 
 "Вы близки к CCTV. Есть ли еще возможность снова появиться в их программе? Помогите мне организовать еще один раз. Почему бы не позволить мне снова принять участие, и на этот раз вы заранее дадите мне знать ответы. Позвольте мне снять все вопросы!"
 
 Фэн Юй оттолкнул лицо Вэнь Дунцзюня от себя: "Даже не думай об этом. Ты действительно думаешь, что быть знаменитым - это хорошо? Разве ты не заметил, что люди смотрят на тебя, как на обезьяну в зоопарке?"
 
 Вэнь Дунцзюнь сделал небольшую паузу, а затем рассвирепел: "Неудивительно, что они смеялись, когда видели меня. Я думал, они завидуют мне. А на самом деле они обращаются со мной как с обезьяной?! О, вы знаете, что Лю Цзичуань вернулся?".
 
 Примечания переводчика: Лю Цзичуань был тем, кто убил медведя вместе с Фэн Юем и Вэнь Дунцзюнем в первых главах. Он намеревался ранить Вэнь Дунцзюня во время их охоты, но его остановил Фэн Юй. Позже он поступил на военную службу и уехал.
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      Кто? Лю Цзичуань? Он вернулся?
 
 "Откуда ты знаешь? Он пришел искать тебя?" с любопытством спросил Фэн Юй. Дом Лю Цзичуаня все еще находился в деревне, а Вэнь Дунцзюнь жил в районе. Оба они не должны были встретиться друг с другом.
 
 "Он один из тех солдат, которые в этом году уходят со службы. Он вернулся еще до Нового года. Отец рассказал мне".
 
 Эта эпоха не была похожа на время до возвращения Фэн Юя в нынешнюю жизнь. В последующие годы люди поступали на службу летом и летом же уходили в отставку. Сейчас же большинство солдат набирали зимой, и зимой они уходили в отставку. Хотя Лю Цзичуань поступил на военную службу в 1990 году, до реформы армии, его увольнение со службы было таким же, как и у тех, кто поступил после изменений.
 
 Лю Цзичуань отслужил не только 3 года военной службы. По выслуге лет он должен быть офицером.
 
 "К какому подразделению он приписан? В полицию?" спросил Фэн Юй.
 
 Когда солдаты уходят в отставку, их отправляют обратно в родные города, а офицерам предлагают работу в полиции или органах национальной безопасности. В небольшом районе мало кто пойдет на военную службу, а Лю Цзичуань уже довольно долго служил в армии в одном подразделении с дядей Вэнем. У него не должно быть проблем с поступлением на службу в полицию.
 
 "Нет. Я думаю, его отправили в отдел животноводства по жребию".
 
 Фэн Юй: "......" Жребий? Как такое распределение должностей может быть справедливым по отношению к солдатам?! Это предложил дядя Вэнь?
 
 Рабочие места в животноводческом отделе должны быть зарезервированы для тех, кто был обучен в этой области. По крайней мере, люди, назначенные туда, должны иметь диплом специалиста. Ли Цзичуань прослужил в армии столько лет, как он мог знать о скоте?
 
 "Вы знаете, в каком подразделении он служил в армии? Каким солдатом он был?" спросил Фэн Юй.
 
 "Откуда мне знать? Но, может быть, я могу спросить своего отца. Он должен знать. Почему ты спрашиваешь об этом? Ты тоже хочешь поступить на военную службу?" спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
"Как вы думаете, я пойду и буду мучить себя?" Стать солдатом? Это может быть мечтой многих людей. Но у солдат может не быть возможности пойти на войну. Скорее всего, они будут тренироваться день и ночь. Некоторые из них могут даже выращивать свиней в военных лагерях!
 
 Фэн Юй не собирался становиться солдатом. Но его заинтересовал Лю Цзичуань. Он хотел узнать, изменился ли он за эти годы.
 
 "О да. Лю Цзичуань и некоторые из них собираются сегодня явиться в животноводческий отдел. Мы давно с ним не встречались. Не хочешь встретиться с ним и узнать, нет ли у него для нас подарков?"
 
 Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Последнее предложение было его истинным намерением.
 
 Район был небольшой. Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь дошли пешком до отдела животноводства, и это заняло менее 10 минут. Это была идея Вэнь Дунцзюня. Он хотел проверить, смотрят ли люди на него, потому что он обезьяна, или они благоговеют перед ним.
 
 Но шел снег, и никто его не замечал.
 
 ......
 
 "Брат Чуань". Вэнь Дунцзюнь был очень рад увидеть Лю Цзичуаня. Ведь он впервые охотился вместе с Лю Цзичуанем.
 
 "Вэнь Дунцзюнь, Сяо Юй? Почему вы здесь?" Лю Цзичуань улыбнулся, увидев их. Не то чтобы он скучал по людям из своего родного города. Но он был рад увидеть кого-то из своей деревни.
 
 Фэн Юй улыбнулся и поприветствовал его. Он смотрел на Лю Цзичуаня рядом с ним. Он заметил, что в Лю Цзичуане было что-то другое. Это было чувство. Такое же чувство было у одного из телохранителей Мастера Лу.
 
 Телохранитель мастера Лу уже ходил на войну и убивал людей. Может ли быть так, что Лю Цзичуань был на войне? Он уже убивал кого-то?!
 
 "Брат Чуань, ты вернулся. Почему ты не пришел и не нашел меня? Я пойду и скажу отцу, чтобы он перевел тебя в полицию. Там меньше работы и больше пособий. Это лучше, чем столкнуться со скотом". Вэнь Дунцзюнь сказал, не обращая внимания на то, что он был в отделе животноводства.
 
 Лю Цзичуань улыбнулся: "Нет необходимости.
 
 На самом деле, я здесь сегодня, чтобы уладить все дела. Я не хочу работать в районе".
 
 "Почему? Что ты собираешься делать?" спросил Вэнь Дунцзюнь. Если Лю Цзичуань не будет работать, как он будет содержать свою семью? Продолжать быть фермером, как его отец?
 
 Но работать в отделе животноводства было лучше, чем быть фермером. Отец Лю Цзичуаня много лет назад обрабатывал пустующие земли. Он получил неплохую сумму, когда вернул землю правительству. Хотя он не стал заниматься сельским хозяйством в России, он был одним из первых в округе, кто построил теплицу. Его годовая прибыль тоже была неплохой. Лю Цзичуань хотел строить теплицы, как его отец? Но он сможет это сделать, когда закончит работу в отделе животноводства.
 
 "Мой командир роты создал частную охранную компанию в Шэньяне. Он хочет, чтобы я поехал туда, чтобы помочь ему".
 
 Фэн Юй был удивлен. Теперь существовали частные охранные компании? Но что мог делать Лю Цзичуань в частной охранной компании? Его могут обманом заставить совершить преступление.
 
 "Частное охранное предприятие? Чем она занимается?" Фэн Юй нахмурился и спросил.
 
 "Быть водителем для некоторых боссов, обеспечивать их безопасность и т.д. Зарплата довольно высокая. 500 юаней в месяц!"
 
 До того, как Лю Цзичуань поступил на военную службу, средний годовой доход в городе Бин составлял около 1000 юаней. Даже сейчас средняя годовая зарплата составляла менее 3 000 юаней. Ежемесячная зарплата составляла от 200 до 300 юаней.
 
 Некоторые люди могли зарабатывать больше или меньше, но зарплата в отделе животноводства составляла всего около 200 юаней в месяц. Теперь появилось еще одно предложение о работе с зарплатой в 500 юаней, и Лю Цзичуань очень соблазнился.
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил, что у него есть водитель в Гонконге. Но когда он вернулся в Китай, ему пришлось самому садиться за руль. Почему бы ему не нанять водителя и в Китае?
 
 Кроме того, отец Фэн Юя любит выпить. Что если он выпьет и сядет за руль? Его отец тоже должен нанять водителя.
 
 Фэн Юй вспомнил, что после последней репрессии триады вновь появились в последние два года.
 
 Еще через полтора года он закончит школу. Для безопасности ему следует обзавестись телохранителем.
 
 "Брат Чуань, в каком подразделении ты служил в армии? В каком подразделении?" спросил Фэн Юй.
 
 Лю Цзичуань встревоженно посмотрел на него: "Простите. Мне не разрешается раскрывать информацию из-за дисциплинарных взысканий".
 
 Нельзя раскрывать? Это было какое-то сверхсекретное военное подразделение?
 
 "Тогда вы испытали настоящую войну? Сражался ли ты на войне?" продолжал спрашивать Фэн Юй.
 
 Лю Цзичуань кивнул: "Да".
 
 "Вы участвовали в войне? Есть ли у вас какие-нибудь медали за заслуги? В каком звании вы были, когда ушли со службы? Второй лейтенант? Майор?" спросил Вэнь Дунцзюнь. Его глаза блестели. Лю Цзичуань действительно участвовал в войне!
 
 "Я всего лишь сержант. У меня нет образования, и мне трудно продвигаться по службе". пояснил Лю Цзичуань.
 
 Фэн Юй посмотрел на Лю Цзичуаня. Губы этого парня были плотно сжаты. Но солдатам не разрешалось пить. Он не должен быть в состоянии удержать спиртное после стольких лет.
 
 Да, напоить его, а потом заставить все рассказать.
 
 Чтобы позволить Лю Цзичуаню стать его телохранителем, он должен сначала разобраться в его прошлом.
 
 "Брат Чуань, у каждого свои стремления. Ничего страшного, если ты не хочешь здесь работать. Еще через два года ты сможешь перевезти дядю Лю жить в город. Там он сможет наслаждаться жизнью. Раз у тебя больше ничего нет, почему бы нам не выпить? На второй улице открылся новый ресторан. Пойдем туда и выпьем".
 
 Вэнь Дунцзюнь удивленно посмотрел на Фэн Юя. Этот Фэн Юй предложил пойти выпить? Неужели сегодня солнце взошло с запада?
 
 Лю Цзичуань понес свою сумку и засмеялся: "Хорошая идея. Я угощу!"
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080518
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      Хотя район был не таким большим, как другие большие города, и население составляло менее 20 000 человек, здесь все равно были рестораны и небольшие гостиницы.
 
 Этот ресторан был недавно открыт в этом году. Это был небольшой ресторан, которым управляли муж и жена, а помогали им несколько родственников. Поскольку в округе было не так много ресторанов, дела у этого ресторана шли хорошо.
 
 Когда Фэн Юй и остальные пришли, 4 из 6 столиков в ресторане были заняты. Они сели за стол, и Вэнь Дунцзюнь заказал 6 блюд.
 
 Лю Цзичуань нахмурился. Как могли трое человек столько съесть? Но он сказал, что будет угощать их, и ничего не сказал. После ухода со службы его семья стала жить лучше, у нее появились кое-какие сбережения.
 
 Но он не знал, что Вэнь Дунцзюнь и Фэн Юй не собираются просить его о лечении. Все это время, если они ходили в большие рестораны, платил Фэн Юй. Если они ели в маленьких ресторанах, то за еду платил Вэнь Дунцзюнь. Сегодня платить будет Вэнь Дунцзюнь, поэтому заказ делал он.
 
 "Пиво или байцзю?" Вэнь Дунцзюнь посмотрел на Фэн Юя. Он знал, что Фэн Юй плохо держит спиртное. Но Фэн Юй предложил выпить. Вэнь Дунцзюнь решил воспользоваться случаем и напоить Фэн Юя.
 
 "Я только что вернулся и все еще чувствую легкое недомогание от долгого путешествия. Думаю, пиво подойдет. Дунцзюнь, закажи немного байцзю для себя и брата Чуаня. Босс, 1 бутылку 60% алкоголя Baijiu и бутылку пива". крикнул Фэн Юй.
 
 Вэнь Дунцзюнь хмыкнул. Машинист? Это был первый раз, когда я услышал, что кого-то укачивает за рулем!
 
 Просто скажи, что не можешь пить. 1 бутылка пива, и ты еще смеешь заказывать?!
 
 Лю Цзичуань ничего не сказал. Босс ресторана подал тарелку с арахисом и ликером. Фэн Юй сразу же поднял свой бокал.
 
 Фэн Юй допил свой бокал пива: "Я выпил до дна. Вы все просто продолжайте".
 
 Вэнь Дунцзюнь посмотрел на Фэн Юя. Черт. У тебя есть пиво, и ты хочешь выпить с нами до дна?
 
 Попробуйте сами допить бокал байцзю. Я уверен, что в следующий момент ты будешь спать под столом!
 
 Но Вэнь Дунцзюнь увидел, что Фэн Юй глазами подает ему сигнал. Они выросли вместе, и Вэнь Дунцзюнь сразу понял, что задумал Фэн Юй. Фэн Юй хочет напоить Лю Цзичуаня.
 
 Вэнь Дунцзюнь подумал, что Фэн Юй хочет подшутить над Лю Цзичуанем, но на самом деле Фэн Юй хотел заставить Лю Цзичуаня заговорить после того, как он напьется.
 
 Лю Цзичуань увидел, что Фэн Юй поднял бокал, а Вэнь Дунцзюнь некоторое время колебался, прежде чем сделать большой глоток и выпить почти треть бокала.
 
 Эти двое были первыми друзьями Лю Цзичуаня, которых он встретил после ухода со службы. Он ничего не сказал и тоже выпил большой глоток. Жжение и жжение ощущалось от рта до желудка. Лю Цзичуань тут же съел несколько орехов, чтобы почувствовать себя лучше.
 
 После того как Фэн Юй допил свой стакан пива, он тоже съел несколько орешков.
 
 "Брат Чуань, ты действительно умеешь пить. Сегодня мы должны выпить еще". Вэнь Дунцзюнь был удивлен, когда увидел, как Лю Цзичуань пьет.
 
 Лю Цзичуань в душе проклинал себя. Если бы он знал, то ему следовало бы сделать лишь маленький глоток. Несколько лет он служил в армии, и кроме Нового года ему не разрешалось пить алкоголь. Единственный раз, когда он напился, был день перед увольнением со службы.
 
 Семья Лю Цзичуаня была бедной до того, как он поступил на военную службу. Время от времени он выпивает, но никогда не напивался. Как бывший солдат, он обладает высоким самомнением и гордостью. Он не любит, когда другие смотрят на него свысока. Даже если он не может пить, он должен держаться мужественно. Похоже, что сегодня ему предстоит напиться во второй раз в жизни.
 
 "Да. Сегодня мы должны выпить все до дна. Сяо Юй, ты тоже должен пить больше". сказал Лю Цзичуань.
 
 "Конечно. Я обязательно выпью еще. О, блюда поданы. Вот, еще один стакан". Фэн Юй снова поднял свой бокал и тут же допил его.
 
 Вэнь Дунцзюнь не сказал ни слова и допил половину своего бокала.
 
 Выпив два больших глотка байцзю, он почувствовал, что больше не может. Обычно Вэнь Дунцзюнь мог выпить около 300 мл этого байцзю с 60% содержанием алкоголя. Но сегодня они пили слишком быстро. Лю Цзичуань был хуже него. Его лицо покраснело.
 
 После этого Фэн Юй специально снизил скорость питья и постоянно говорил Вэнь Дунцзюню, чтобы он сбавил темп. Как будто Вэнь Дунцзюнь пытался заставить Лю Цзичуаня напиться.
 
 Вэнь Дунцзюнь наступил на ноги Фэн Юю под столом. Это ты попросил меня напоить его. А теперь ты пытаешься быть хорошим парнем?
 
 Но Вэнь Дунцзюнь не знал, что Фэн Юй пытается поймать Лю Цзичуаня на ошибке. Если бы они были слишком очевидны, Лю Цзичуань мог бы перестать пить с ними.
 
 Фэн Юй научился этому трюку у своего шурина. Он научился этому приему, чтобы напоить Кириленко. Но, похоже, этот прием был полезен и против Лю Цзичуаня.
 
 Вэнь Дунцзюнь и Лю Цзичуань ели очень быстро, когда все блюда были поданы. Дело не в том, что они были голодны. Они хотели подавить алкоголь в желудке. Фэн Юй ел медленно. Еда в этом маленьком ресторанчике была очень вкусной.
 
 После того, как Фэн Юй допил свою бутылку пива, Вэнь Дунцзюнь и Лю Цзичуань тоже допили свои бутылки байцзю.
 
 "Госпожа босс, еще одну бутылку байцзю и пива". приказал Фэн Юй.
 
 Вэнь Дунцзюнь был на пределе своих возможностей. Он посмотрел на Фэн Юя. Почему они все еще пьют? Разве ты не видишь, что Лю Цзичуань почти не осталось? Его может вырвать, если он проглотит еще один глоток!
 
 Фэн Юй с радостью наполнил их бокалы. Он очень хорошо умел наливать напитки другим.
 
 "Пойдем, брат Чуань, прошло много времени с тех пор, как мы встретились. Я подниму за тебя тост". бесстыдно сказал Фэн Юй и допил свой бокал пива. Это было всего две бутылки пива, и он знал, что не опьянеет.
 
 Лю Цзичуань заставил себя сделать глоток Baijiu. После этого он задыхался. Он пытался сохранить трезвость.
 
 "Брат Чуань, ты все еще помнишь, как мы втроем ходили на охоту?" спросил Фэн Юй.
 
Вэнь Дунцзюнь взволнованно сказал: "Да. Я даже охотился за пивом!".
 
 Фэн Юй закатил глаза. Это была твоя заслуга? Если бы не Лю Цзичуань, их обоих убил бы этот медведь!
 
 Лю Цзичуань покраснел и ответил: "Конечно. Как я мог забыть об этом?"
 
 Фэн Юй посмотрел в глаза Лю Цзичуаня и увидел, что тот вспомнил события того дня. Но Лю Цзичуань был слишком пьян, и Фэн Юй не мог понять, есть ли ему что скрывать.
 
 "Дунцзюнь, у тебя есть сигареты? Нет? Не поможешь мне купить пачку?"
 
 Вэнь Дунцзюнь был озадачен. Я некурящий человек, зачем мне носить с собой пачку сигарет? О, это, должно быть, для брата Чуаня.
 
 Вэнь Дунцзюнь вышел из ресторана, чтобы купить сигареты. Фэн Юй огляделся вокруг, все посетители пили. Кроме леди-босса, которая сидела за кассой, он был самым трезвым человеком в ресторане. Касса находилась довольно далеко от места, где они сидели, и здесь было шумно от звуков кухни и громких разговоров других клиентов.
 
 "Брат Чуань, у меня в сердце есть вопрос, который я хотел бы задать тебе. Если бы я не последовал за вами на ту охоту, смог бы Вэнь Дунцзюнь благополучно вернуться?"
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      Глаза Лю Цзичуаня были в оцепенении из-за воздействия алкоголя, но они широко раскрылись, когда он услышал, что спросил Фэн Юй. Он посмотрел на Фэн Юя и вздохнул: "На самом деле я тоже не знаю ответа. В то время я мыслил очень экстремально. Я считал, что именно семья Вэнь стала причиной того, что моя семья так бедна. Я думал о том, как проучить Дунцзюня. Я только хочу преподать ему урок. Но я не знал, что мне делать. В то время я была в замешательстве. Как ты можешь говорить, что я питаю недобрые намерения к Дунцзюню?"
 
 Фэн Юй посмотрел в глаза Лю Цзичуаня. Он понял, что тот не лжет. Фэн Юй почувствовал облегчение. Хотя Фэн Юй не мог знать, что на самом деле произошло в его предыдущей жизни, из-за чего Дунцзюнь стал калекой, по крайней мере, этой трагедии удалось избежать в этой жизни.
 
 Фэн Юй рассмеялся: "В то время месть была написана на твоем лице. Мы с Дунцзюнем друзья детства и выросли вместе. Как я мог не пойти с ним на охоту? Когда мы встретили медведя, я думал, что мы все погибнем. Но, к счастью, нам удалось убить медведя. Я вспомнил, что ты очень метко обращаешься с оружием. Убивал ли ты кого-нибудь на войне?"
 
 Фэн Юй неожиданно задал этот вопрос, и Лю Цзичуань кивнул. Но он быстро покачал головой.
 
 "Брат Чуань, тебе не нужно мне лгать. В Пекине я встретил похожего на тебя человека. И у тебя, и у него одинаковая аура. Вы можете этого не замечать. Но когда ты входишь в новое место, ты сначала осматриваешься и внимательно наблюдаешь за всеми. Обычный солдат так не поступает. В эти несколько лет единственная война, в которой участвует Китай, - это война с Вьетнамом. Несколько лет назад армия Шэньяна отправила партию солдат на фронт войны. Вы, должно быть, один из тех солдат, которых туда отправили?"
 
 Лю Цзичуань уставился на Фэн Юя широко раскрытыми глазами. Откуда Фэн Юй узнал обо всем этом? Об этом даже не сообщалось в новостях. В новостях говорилось, что война закончилась в 80-х годах.
 
 Как Фэн Юй мог узнать обо всей этой секретной информации?
 
 "По твоим глазам я понял, что угадал правильно. Ты должен быть разведчиком или, может быть, служишь в спецназе. Я не буду гадать об этом. Если ты не хочешь говорить мне, я тоже не буду спрашивать". Обычные солдаты не имеют такой привычки наблюдать за окружающей обстановкой, прежде чем ступить в нее.
 
 Лю Цзичуань вздохнул и сменил тему: "Университетский студент - это совсем другое. Ты умный, в отличие от меня. Я не могу поступить даже в младшую школу. Я слышал, что дядя Фэн - самый богатый человек в округе?"
 
 Фэн Юй кивнул. Он не пытался это скрыть, так как это тоже не было секретом в округе. Фэн Синтай был более известен в округе, чем Вэнь Дэгуан.
 
 "Брат Чуань, давай не будем говорить о прошлом. Но с твоими навыками, 500 юаней в месяц - это слишком мало". Фэн Юй намеренно сказал.
 
 "500 юаней в месяц все еще считается мало?" Лю Цзичуань был шокирован. Это 500 юаней в месяц. Даже глава района не получает 500 юаней в месяц.
 
 "Ты знаешь, что начальник пищевой фабрики моей семьи получает сколько зарплат в год? А овощи в теплице дяди Лю сколько зарабатывают зимой? Неужели твои 500 юаней в месяц - это много? С такой зарплатой, сколько вам нужно копить, чтобы купить небольшую квартиру в городе? Как вы думаете, сколько времени потребуется, чтобы накопить достаточно денег для дяди Лю, чтобы жить в городе?"
 
 Лю Цзичуань молчал. Он думал, что нашел высокооплачиваемую работу и сможет заработать много денег, чтобы обеспечить своему отцу хорошую жизнь. Но после слов Фэн Юя оказалось, что 500 юаней в месяц - это ничто.
 
 Но кроме этой работы, что еще он может делать? То, чему он научился в армии, было бесполезно в этом обществе. Только если он будет работать в полиции, он сможет применить полученные знания. Но сколько он сможет заработать? Сколько времени пройдет, прежде чем его повысят до руководителя?
 
 "Я купил сигареты. Это так утомительно. Вокруг нет магазинов. Мне нужно пройти две улицы, чтобы купить это. Вот, брат Чуань.
 
 Мы оба не курим. Возьмите." Вэнь Дунцзюнь положил пачку сигарет перед Лю Цзичуанем.
 
 Лю Цзичуань тоже бросил курить. Курение могло повлиять на его выносливость, а зависимость - на выполнение заданий. Но сегодня ему вдруг захотелось покурить. Он зажег сигарету и сделал затяжку, после чего начал кашлять.
 
 Вэнь Дунцзюнь рассмеялся и спросил: "О чем вы двое болтаете? Меня так долго не было, а вы оба даже не притронулись к своим очкам".
 
 Фэн Юй не дал Ли Цзичуаню договорить и обратился к Вэнь Дунцзюню: "Ни о чем. Мы говорим о той охоте".
 
 "Да, да, да. Давайте поговорим о той охоте. Этот выстрел был самым точным в моей жизни". При упоминании о той охоте Вэнь Дунцзюнь говорит без остановки.
 
 Лю Цзичуань докурил только половину сигареты и бросил ее на пол. Он поднял бокал и обратился к Вэнь Дунцзюню: "Дунцзюнь, я хочу тебе кое-что сказать. В тот раз, когда я позвал тебя на охоту, я хотел преподать тебе урок".
 
 Вэнь Дунцзюнь, который говорил без остановки, был озадачен. О чем ты говоришь? Ты позвал меня на охоту, чтобы преподать мне урок? Вэнь Дунцзюнь повернулся и посмотрел на Фэн Юя.
 
 Фэн Юй вздохнул. Этот болван все еще хочет работать на правительство в будущем? Как он может конкурировать с другими с его IQ?
 
 Поскольку Лю Цзичуань сам признал это, Фэн Юй не стал его останавливать. Этот вопрос долгое время не давал покоя Фэн Юю и наконец-то был решен. Но для Лю Цзичуаня этот вопрос еще не был закрыт.
 
 Лю Цзичуань честно рассказал Вэнь Дунцзюню о состоянии своей семьи и о том, о чем он думал в то время. Он надеется получить прощение Вэнь Дунцзюня.
 
 Вэнь Дунцзюнь хлопнул себя по бедрам и сказал: "Я думал, это что-то важное. В тот раз ты хотел только побить меня. К счастью, в тот раз у тебя ничего не вышло. Даже сейчас, возможно, ты мне не подходишь".
 
 Фэн Юй уставился на Вэнь Дунцзюня. О чем думал этот болван? Он мог быть выше и крупнее Лю Цзичуаня, но если бы они сражались сейчас, он бы точно проиграл.
 
 Лю Цзичуань уже участвовал в войне и убивал врагов. Все его приемы были смертоносными.
 
 "Я тоже много раз сражался с Фэн Юем. Но мы продолжали играть друг с другом меньше чем через день после боя".
 
 Фэн Юй: "......." Что это был за пример?
 
 "Однажды он провалился в овощной погреб в лесу (В северо-восточных деревнях люди имеют обыкновение копать яму, чтобы хранить картофель, морковь, редьку и другие овощи. Яму закрывают соломой, деревом и пластиковыми листами. Отверстие ямы составляет 0,5 м х 0,5 м. Любой человек может упасть в яму, если он не будет осторожен). Если бы я не помог ему достать лестницу, ему пришлось бы жить в подвале следующие две недели! В другой раз над ним издевались другие ученики. Три ученика набросились на него в туалете. Если бы не я, он мог бы заплакать от их побоев. Был еще один случай, когда он упал в прорубь. Именно я спас его и вытащил на поверхность".
 
 Фэн Юй был в ярости. "Хватит. Ты можешь перестать говорить обо всем этом?" Этот болван не знает, как вежливо общаться!
 
 "Ладно, ладно, ладно. Давайте прекратим болтать и выпьем. Все наши обиды закончатся с этим напитком. До дна!"
 
 Черт. Ты думаешь, я тебя боюсь? Я пью пиво!
 
 Лю Цзичуань почувствовал облегчение, когда узнал, что Вэнь Дунцзюнь простил его. Он много раз спрашивал себя, лежа в постели. Если бы Фэн Юй не поехал с ним на охоту, он бы сделал что-нибудь достойное сожаления, например, сбежал бы сам и оставил Вэнь Дунцзюня одного противостоять медведю?
 
 Но у Лю Цзичуаня не было ответа. Он не знал, что ему делать. Но, к счастью, все было позади.
 
 После того как они допили бокалы, Фэн Юй посмотрел на Лю Цзичуаня и сказал: "Брат Чуань, приходи и работай на меня".
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      Лю Цзичуань ошарашенно посмотрел на Фэн Юя. Работать на тебя? Что вы имеете в виду?
 
 Вэнь Дунцзюнь повернулся к Лю Цзичуаню и сказал: "Брат Чуань, Фэн Юй теперь тоже большой босс. Если ты будешь работать на него, то заработаешь больше, чем на командира роты".
 
 "Сяо Юй, ты не учишься в университете?" Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь были приняты в университеты Пекина. Отец Лю Цзичуаня сказал ему об этом в день его возвращения. Они были гордостью деревни.
 
 "Учеба в школе и бизнес не противоречат друг другу. Я все еще учусь в университете, и в то же время у меня есть бизнес. Приходи и работай на меня. Будь моим телохранителем. Я буду давать тебе 1 000 юаней каждый месяц, и обещаю, что каждый год ты будешь получать прибавку. Во время праздников ты также будешь получать премию".
 
 "Сколько? 1,000 ЮАНЕЙ? Сяо Юй, ты шутишь со мной?" Лю Цзичуань был шокирован. 1000 юаней в месяц - это было очень много. Неужели Сяо Юй обидел кого-то и ему нужна его помощь? Если кто-то собирался найти неприятности, Фэн Юй мог просто сказать ему об этом. Кто бы дал водителю и телохранителю 1 000 юаней в месяц?
 
 "Я не шучу с тобой. Такие люди, как ты, стоят столько. Я ни на кого не обижаюсь. Но я хочу быть в безопасности. Профилактика лучше, чем лечение. Поработайте на меня несколько лет. Если вы не захотите работать на меня после свадьбы, вы можете уволиться в любое время или перейти на другую должность. Вы все равно будете зарабатывать достаточно, чтобы содержать семью". 1000 юаней в месяц были для Фэн Юя сущим пустяком. Иметь ветерана войны в качестве телохранителя стоило того.
 
 "Каким бизнесом ты занимаешься?" Лю Цзичуань было любопытно. Какой бизнес может позволить себе платить телохранителю такую высокую зарплату? Неужели он тратил деньги дяди Фэна? Не рассердится ли дядя Фэн и не скажет ли он, что обманывает деньги Фэн Юя? Как он вернется в деревню в будущем?
 
 Вэнь Дунцзюнь снял свой пейджер, который был пристегнут к поясу: "Вот, эта марка пейджера - его. Также "Ветер и дождь", "Сунцзян" и т.д. - все его. Видишь на прилавке напитки "Лехаха"? Это тоже его.
 
 В любом случае, сумма денег, которую он зарабатывает за один день, больше той, которую другие люди зарабатывают за всю свою жизнь".
 
 Глаза Лю Цзичуаня широко раскрылись. Его заработок за один день был больше, чем у других людей за всю жизнь? Неужели это преувеличено? Но Вэнь Дунцзюнь не выглядит так, будто он лжет.
 
 На самом деле Вэнь Дунцзюнь не преувеличивал. Если Фэн Юй зарабатывал 400 миллионов юаней в год, то это было больше, чем 1 миллион в день. В нынешнюю эпоху, когда средняя годовая зарплата составляла всего несколько тысяч в год, это было больше того, что другие могли заработать за всю свою жизнь. Но заработок Фэн Юя составлял более 400 миллионов в год. В среднем он зарабатывал миллионы или даже десятки миллионов в день!
 
 Это может показаться много и выглядит как астрономическая сумма. Но по сравнению с топ-магнатами Запада это было ничто. Доход Фэн Юя был не меньше, чем у некоторых магнатов в Японии и Гонконге.
 
 Это было связано с тем, что самые крупные инвестиции Фэн Юй были сделаны в России. Прибыли от этих инвестиций все еще не было. Если бы не растущая стоимость минералов, Фэн Юй понес бы убытки от этой инвестиции.
 
 Чем больше сумма инвестиций, тем выше доходность. Доходность инвестиций Фэн Юя могла достигать 100%. Даже если другие получали 20% прибыли, но если инвестируемая сумма была в 10 раз больше, чем у Фэн Юя, их прибыль была в два раза больше его!
 
 У Фэн Юя нет большого количества ликвидных денежных средств. Его самой крупной инвестицией в Китае была Машинная компания. До сих пор он так и не вернул свои инвестиции.
 
 Такие люди, как Джордж Сорос и другие финансовые хищники, несколько лет назад имели более 1 миллиарда долларов США. По сравнению с ними Фэн Юй был никем. Но все изменится через несколько лет.
 
 "Брат Чуань, работай на меня. Дядя Лю также может быть уверен. Менее чем через два года ты сможешь купить квартиру в Бин Сити и перевезти его туда. Если дядя Лю не захочет переезжать в город, вы также сможете купить квартиру в округе. Он уже не молод.
 
 Можешь ли ты вынести то, что он занимается сельским хозяйством в его возрасте?"
 
 Фэн Юй упомянул отца Лю Цзичуаня, и Лю Цзичуань встревоженно посмотрел на него: "Но я уже обещал командиру роты. Я не могу нарушить данное им обещание. Как я смогу встретиться со своими старыми товарищами в будущем?"
 
 Фэн Юй был рад услышать эти слова Лю Цзичуаня. Его не прельщали деньги, и от этого Фэн Юй хотел завербовать его еще больше.
 
 "Брат Чуань, со сколькими людьми связался твой старый командир роты? Почему бы мне не перекупить эту компанию. Так ты сможешь продолжать работать на меня и не нарушишь своего обещания".
 
 А? Перекупить компанию из-за меня?
 
 Лю Цзичуань был тронут. Если бы его старые товарищи тоже могли получать такие высокие зарплаты, как он, это было бы здорово.
 
 "Сяо Юй, no.... Менеджер Фэн, хотя мы не полная компания, у нас более 30 человек. Не считая тех, кто ранен, есть около 20 человек, которые могут работать водителями и телохранителями. Это много?" спросил Лю Цзичуань.
 
 "Около 20 человек? Это не много. Я хочу их всех!"
 
 Больше 20 человек? Фэн Юй мог бы выделить двух из них для охраны отца, а также назначить телохранителей всем ключевым лицам своих компаний. Это должно было предотвратить любые несчастные случаи. Кроме того, если он назначит телохранителей и водителей для охраны своих ключевых сотрудников, они будут благодарны ему и станут более лояльными.
 
 В прошлой жизни Фэн Юй проводил онлайн-опрос о том, чего хотят работники от своих работодателей. На первом месте среди пожеланий сотрудников были не зарплата или льготы. Сотрудники хотели, чтобы их начальники проявляли больше заботы и уважения к ним.
 
 "Все? Все? Менеджер Фэн, их зарплата такая же, как и у меня?" спросил Лю Цзичуань.
 
 "Это будет зависеть от их работы. Если они примерно такие же, как и вы, то проблем быть не должно. Если они не так хороши, как вы, то их зарплата будет ниже. Если они лучше вас на много, то они будут получать больше".
 
 "Менеджер Фэн, я представляю своих товарищей, чтобы поднять за вас тост. Я буду пить до дна
 
!" Лю Цзичуань был очень взволнован. Он одним большим глотком выпил свой бокал байцзю. Фэн Юй не мог остановить его.
 
 "Брат Чуань."
 
 "Менеджер Фэн, в будущем вы мой босс. Ты не должен называть меня братом Чуанем. Зови меня Чуань Чжи или Да Чуань".
 
 "Хорошо. Тогда я буду звать тебя Да Чуань. Завтра позвони своему старому командиру роты, пусть он оповестит всех остальных. После Лунного Нового года собери их в Бинг Сити или Пекине, чтобы провести собрание. Все раненые также могут прийти и работать на меня. Я помогу им найти подходящую работу с хорошей зарплатой в моих компаниях. Они смогут сами себя содержать и не будут зависеть от других".
 
 Есть много раненых солдат, которые ушли со службы. Они не хотят зависеть от того, что страна будет их содержать. Их гордость не позволит им быть паразитами, опирающимися на правительство. Многие из них предпочли бы работать охранниками за мизерную зарплату, чем получать выплаты от правительства. Фэн Юй был полон уважения к этим людям.
 
 Лю Цзичуань был глубоко тронут, когда услышал, что сказал Фэн Юй. "Управляющий Фэн, будьте уверены. Я и мои товарищи будем усердно работать для вас. Мы выложимся на все 100%!"
 
 "Да Чуань, ты сейчас слишком серьезен. Тебе также следует прекратить пить. Позвони домой и сообщи, что сегодня ты останешься в районе. Завтра, когда ты проснешься, мы продолжим разговор".
 
 В районной гостинице Фэн Юй заказал номер для Лю Цзичуань, прежде чем вернуться домой.
 
 "Куда ты сегодня ходил? Я не видела тебя весь день после твоего возвращения". спросил Фэн Синтай.
 
 "Папа, я сегодня видел Лю Цзичуаня. Это сын того дяди Лю из нашей деревни. Он немного старше меня на несколько лет. Он и его товарищи ушли с военной службы. Я хочу набрать их всех и создать частную охранную компанию. В будущем у тебя будет личный водитель, который будет возить тебя по городу, как тех высокопоставленных чиновников".
 
 "Правда? Хехехе.... Звучит круто. Твой отец еще не сталкивался с подобным обращением.
 
 Подойди и расскажи мне о деталях".
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080621

    
  





  Экстраординарный гений Глава 587


  

    
      Лю Цзичуань рассказал своему старому командиру роты о Фэн Юе, и тот был вне себя от радости. Им повезло встретить такого начальника. Он сказал, что привезет всех в город Бин, чтобы после Нового года встретиться с Фэн Юем и обсудить детали компании.
 
 Отец Лю Цзичуаня узнал, что его сын будет работать у Фэн Юя, а месячная зарплата составит 1 000 юаней, и тоже обрадовался. С доходами Лю Цзичуаня и его сына они смогут купить квартиру в городе, накопив деньги за 2 года. Затем его сын сможет жениться еще через год или два.
 
 Отец Лю Цзичуаня считал, что Фэн Юй помог его сыну, потому что они были из одной деревни. Если бы это было не так, почему Фэн Юй предложил такую высокую зарплату?
 
 Это был лунный Новый год. Время празднования. Все домашние начали украшать свои дома красной бумагой. В каждой семье всю ночь горел свет.
 
 Все надеялись. Например, старик, работающий на свиноферме Тянь Пэн, надеялся заработать больше денег, чтобы его сыновья могли жениться. Его сыновья тоже начали работать на ферме Tian Peng Pig. Поскольку бренд Tian Peng Pig стал более популярным, команда отца и сыновей также стала известной.
 
 Не только в округе, но даже многие свахи из уезда и города обращались к ним, чтобы познакомить с женщинами. У обоих сыновей теперь были девушки, и даже у старика появилась партнерша.
 
 После создания перерабатывающей пищевой компании "Тай Хуа" отцу и сыновьям больше не нужно было выращивать свиней. Они стали старшими работниками, и в их обязанности входило инспектировать свинофермы Тянь Пэн и обучать новых работников. Им часто приходилось ездить в другие провинции, чтобы проверять тамошние фермы. Их работа больше не была утомительной и оплачивалась выше, чем раньше.
 
 После того как Вэнь Дэгуан стал начальником района, он стал более занятым, чем раньше. Раньше он мог играть в маджонг и выпивать зимой. Но теперь он был слишком занят всей работой в округе. У него не было другого выбора, кроме как отказаться от этих увлечений.
 
 Лишь Фэн Юй чувствовал, что жизнь осталась прежней.
 
 Его пребывание в этом районе было недолгим, и он мог лишь раз или два встретиться с Ли На.
 
 Сегодня был первый день лунного Нового года. Фэн Юй решил посетить дом Ли На.
 
 Кто-то однажды сказал, что тесть - самое страшное существо на земле. Также кто-то утверждал, что свекровь - самый страшный человек на планете. Но независимо от того, кто был свекром или свекровью, выйти замуж было не так-то просто.
 
 Посмотрите на Вэнь Дунцзюня. Кроме более крупного и сильного тела, что еще у него есть? Он постоянно совершал глупости. Обе семьи все еще имели большую разницу в статусе. Отец Чжан Ханя ничего не сказал? Он не возражал против того, чтобы Вэнь Дунцзюнь встречался с его дочерью. Напротив, он даже пытался ухаживать за Вэнь Дунцзюнем и помогал ему планировать карьеру. Он также использовал свои связи, чтобы помочь отцу Вэнь Дунцзюня.
 
 Но отец Ли На был совсем другим. Он просто невзлюбил Фэн Юя. Фэн Юй не понимал, почему. Какая часть его личности недостойна быть с Ли На?
 
 Ты не разрешаешь мне приходить в гости в другие дни? Сегодня первый день Лунного Нового Года. Я не верю, что ты прогонишь меня из дома!
 
 Фэн Юй проснулся очень рано утром. Он взял с собой несколько коробок с подарками и вышел из дома. Фэн Синтай и Чжан Мухуа посмотрели друг на друга. Они оба знали, куда отправился их сын. Их сын вырос.
 
 Тук, тук, тук.
 
 "Кто это?"
 
 "С Новым годом!" Фэн Юй подозревал, что если он скажет, кто он, то собеседник не откроет дверь. Он поздоровался с Новым годом, и им пришлось открыть дверь из вежливости.
 
 Это был Лунный Новый год. Даже если вы зашли не в то отделение, никто не будет недоволен, если вы поприветствуете их с Новым годом.
 
 "Вы Сяо Ю?"
 
 "С Новым годом, тетя". Фэн Юй улыбнулся и не стал ждать, пока мать Ли На пригласит его войти. Он вошел на территорию комплекса и вошел в дом.
 
 Отец Ли На, Ли Куан, сидел в зале, когда услышал звук открывающейся двери.
 
 Он держал в руках тарелку с дынными семечками и арахисом с одной стороны и конфетами с другой. Он собирался развлечь своего гостя.
 
 Но когда он увидел Фэн Юя, его улыбка исчезла.
 
 Почему этот мальчишка здесь?
 
 Ли На увидела Фэн Юя и ярко улыбнулась. Она рассмеялась, увидев, что Фэн Юй нарочито поднял на нее брови.
 
 Ли На не знала, что Фэн Юй сегодня посетит ее дом.
 
 "С Новым годом, дядя Ли. Я здесь, чтобы поприветствовать тебя в первый день лунного Нового года". Фэн Юй положил свои подарки на пол.
 
 "Хорошо. И тебя с Новым годом". Отец Ли На ответил без эмоций. Он продолжал стоять и смотреть на Фэн Юя, не приглашая его сесть.
 
 Мать Ли На, Ван Ланьин, вошла в комнату и увидела напряжение в комнате. Он сразу же позвал Фэн Юя: "Сяо Фэн, пожалуйста, садись и съешь немного дынных семечек. Нана, иди и налей чашку чая".
 
 С разрешения матери Ли На быстро наливает чашку чая для Фэн Юя.
 
 "Сяо Фэн, ты ведь тоже учишься в Пекине?" Ван Ланьин улыбнулась и спросила.
 
 "Да. Я учусь на факультете менеджмента Пекинского университета". ответил Фэн Юй.
 
 "Твоя школа далеко от школы Наны?"
 
 "Не очень далеко. Это всего лишь около 30 минут езды". ответил Фэн Юй.
 
 "Ездить? Старый Фэн отправил тебя учиться в Пекин, и ты наслаждаешься жизнью там? Ты даже купил машину?" прорычал Ли Куан. Сколько стоит машина? Этот Фэн Юй был действительно бесполезной пустышкой!
 
 "Дядя Ли, я могу учиться в Пекинском университете благодаря своим результатам в средней школе. Я также посещал летний лагерь бывшего Советского Союза. Машина тоже куплена на мои собственные деньги". Что плохого в вождении? Наши университеты находятся так далеко. Если я не буду водить машину, мне придется ездить на общественном транспорте?
 
 "Собственными деньгами? Откуда у тебя деньги? Твои сбережения?"
 
 "Папа, Фэн Юй действительно способный..."
 
 "Заткнись. Я тебя не спрашиваю." огрызнулся Ли Куан.
 
 "Я занимаюсь бизнесом. Вся техника на ферме моего отца была из бывшего Советского Союза. Я тот, кто привез их обратно.
 
 Многие фабрики в Бинг-Сити использовали подержанные станки из бывшего Советского Союза. Я тот, кто продал им большинство машин. Я покупал машины в Советском Союзе, а затем продавал их фабрикам за определенную прибыль. Я также изобрел увлажнитель воздуха и безлопастные вентиляторы. Бренд "Ветер и дождь", который вы видите по телевизору каждый день, тоже мой. Именно я создал этот бренд. Все это очень прибыльно".
 
 "Ветер и дождь? Старина Ли, этот парень действительно выдающийся". Ван Ланьинь задохнулся. Фэн Юй был создателем бренда "Ветер и дождь"!
 
 Фэн Юй ничего толком не объяснил. Ли Куан все еще сомневался в словах Фэн Юя. Если бы Фэн Юй сказал ему, что он теперь самый богатый человек в Китае, он бы точно ему не поверил.
 
 Самый богатый человек Китая, а твой отец все еще живет в этом маленьком районе? Почему он не переехал в город?
 
 "Дядя, тетя, я уверен, что вы оба можете сказать, что у нас с Ли На есть отношения. Именно так. Мы встречаемся". Фэн Юй решил признаться родителям Ли На. При этих словах он взял Ли На за руку.
 
 Ли На попыталась вырвать руку, но Фэн Юй крепко держал ее. Она робко посмотрела на отца.
 
 Ли Куан и Ван Ланьин не ожидали, что Фэн Юй скажет такие слова. Эта Фэн Юй была очень смелой, чтобы признаться. Но когда они увидели робкий взгляд своей дочери, они поняли, что нет никакого способа остановить их свидание.
 
 У них обоих также не было оправданий, чтобы помешать им встречаться. Фэн Юй был красив, образован, умел зарабатывать деньги и имел хорошую семью. В нем не было ничего плохого.
 
 На самом деле, Ван Ланьин уже давно одобрила свидание своей дочери с Фэн Юем. Она смотрит на своего мужа. Она не знает, что скажет муж.
 
 Ли Куан открыл рот, потом выпрямил спину. Он ничего не сказал. Он думал, что Фэн Юй был никчемным богатеем второго поколения. Но, похоже, этот парень оказался способнее, чем он себе представлял.
 
 У его дочери должна быть хорошая жизнь в будущем, если они будут вместе. Неважно. Просто позвольте им быть вместе.
 
 Ли Куан махнул рукой. Жестом приглашая их обоих выйти. Он спокойно зажег сигарету.
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      Ли На получила разрешение отправиться на Новый год в гости к Фэн Юю. Они прошли целую улицу, прежде чем она поняла, что имел в виду ее отец. Он не будет возражать против того, чтобы они оба встречались!
 
 Ли На чувствовала, что в этом году Новый год был самым счастливым из всех, которые она когда-либо встречала.
 
 Вечером Фэн Юй вернулся домой, полный улыбок. Фэн Синтай видел, что подарки его сына были розданы, а значит, скоро у него будет невестка!
 
 Отдохнув дома несколько дней, на шестой день Нового года Фэн Юй получил звонок от Лю Цзичуаня. Его бывший командир роты прибыл в город Бин и хотел встретиться с Фэн Юем.
 
 Фэн Юй хотел встретиться с этими людьми. Он слышал, что несколько дней назад в соседнем уезде произошло убийство. Подозреваемый все еще находился в бегах. Что если он сбежит в их район и причинит вред его отцу?
 
 Но прежде чем Фэн Юй отправился в город Бинг, он зашел в дом Ли На. Он придумал отговорку, что они едут в Бинг Сити навестить своих бывших учителей и вернутся через несколько дней.
 
 Фэн Юй и Ли На обязательно навестят своих бывших учителей, но одного дня было достаточно. Фэн Юй хотел провести оставшиеся дни наедине с Ли На.
 
 По глазам дочери Ли Куан понял, что она очень хочет поехать в город Бинг вместе с Фэн Юем. Он вздохнул. Навестить учителей? Тогда где они будут ночевать? Неважно. Это не в его власти.
 
 Итак, Фэн Юй, Ли На и Лю Цзичуань поехали в город Бинг.
 
 Когда Фэн Юй встретил старого командира роты, он был удивлен. Командир роты выглядел довольно молодо. Ему должно быть не больше 30 лет. Лю Цзичуань рассказывал Фэн Юю о своем старом командире роты, и Фэн Юй подумал, что командиру должно быть не меньше 30 лет.
 
 "Управляющий Фэн, это мой старый командир роты. Но он не командир. Его звание - заместитель командира роты. Сэр, это начальник, о котором я вам говорил. Фэн Юй, менеджер Фэн".
 
 "Приятно познакомиться, менеджер Фенг. Меня зовут Ша Тяньюй".
 
 "Привет. Вы выглядите моложе, чем я ожидал.
 
." Рука Ша Тянюя была грубой и сильной.
 
 "Я поступил на военную службу, как только закончил университет. Поэтому я быстрее продвигаюсь по службе". Ша Тяньюй был офицером, и после того, как он вышел в отставку, армии было трудно найти для него работу. Поэтому он решил открыть собственное дело. В конце концов, он окончил университет и знает больше, чем эти простые солдаты.
 
 "Господин Ша, что вы изучали в университете? Как получилось, что вы решили пойти в армию?" с любопытством спросил Фэн Юй.
 
 В эту эпоху все выпускники университетов становились офицерами, когда поступали на службу в правительство или армию. Почему он пошел в армию? Его семья согласилась отдать его в армию?
 
 "Это чтобы выполнить последнее желание моего отца. Здоровье моей матери не слишком хорошее, если нет, то я тоже не решусь уйти со службы. Я изучал историю в своем университете. Может показаться, что это бесполезно, но я могу применить то, что узнал из исторических битв во время войны, и вернуть всех живыми." Ша Тяньюй с гордостью сказал.
 
 "Все предметы полезны в той или иной степени. Если какой-то предмет считается бесполезным, то это значит, что никто не нашел способа его применить. Господин Ша, то, что вы решили позволить своим людям присоединиться к вам, чтобы стать частной охраной, доказывает, что вы обладаете исключительной прозорливостью. Но у меня к вам вопрос. Вы получили эту идею из-за границы?".
 
 Ша Тяньюй кивнул: "Да. Я читал в газетах, что в других странах многие бизнесмены нанимают профессиональных телохранителей, и большинство из них - отставные солдаты. Мне кажется, что быстрый рост нашей страны приведет к увеличению числа богатых бизнесменов. А раз есть спрос, значит, будет и рынок. Вот почему я хочу создать частную охранную компанию".
 
 "Но господин Ша, знаете ли вы, что телохранители за границей все вооружены? В Китае нам даже не разрешают носить дубинку. Это значит, что вам и вашим товарищам придется защищать бизнесмена голыми руками. Думаешь, они смогут их защитить?" спросил Фэн Юй.
 
 "За границей тоже есть безоружные телохранители. Если они могут это сделать, то и мы сможем!
 
" Ша Тяньюй настаивал.
 
 "Тогда, господин Ша, вы знаете, что заморские телохранители, столкнувшись лицом к лицу с вооруженным человеком, в первую очередь заслоняют своим телом тех, кого они защищают. Могут ли ваши люди сделать то же самое?"
 
 Использовать свое тело для защиты своих наемников означает, что в них придется стрелять. Они могут быть убиты за свою работу. Ша Тянюй колебался. Это были его товарищи. Правительство поручило им работу, но он призвал их всех присоединиться к нему. Если их убьют при исполнении служебных обязанностей, он будет чувствовать себя виноватым.
 
 Фэн Юй был слегка разочарован. Похоже, этим людям было еще далеко до заграничных профессиональных телохранителей. Но Китай все же был не так опасен. Если бы Фэн Юй собирался поехать за границу, особенно в США или другие страны, где нет контроля над оружием, он должен был бы нанять профессиональных охранников.
 
 "Менеджер Фэн, если мы наденем пуленепробиваемый жилет, мы должны быть в состоянии сделать это. Кроме того, все мои люди уже участвовали в войне. Даже если бы там были десятки врагов, они все равно смогут позволить тому, кого они защищают, сбежать. Можете не сомневаться". твердо ответил Ша Тянюй.
 
 На самом деле Ша Тянюй уже думал об этом. В Китае несколько раз проводились репрессии против незаконного оружия. Конфисковывались даже охотничьи ружья. В настоящее время нелегальное огнестрельное оружие встречается редко.
 
 Если бы кто-то действительно использовал оружие для нападения, его людей все равно бы застрелили, даже если бы они не прикрывали своего наемника своим телом.
 
 "Отлично. Господин Ша, раз вы уже решили создать эту частную охранную компанию, то вы должны были провести исследование рынка и договориться с местными властями. Я куплю это охранное предприятие, и вы все будете работать на меня. Я буду платить вам зарплату".
 
 Ша Тяньюй был озадачен. Что вы имеете в виду, говоря, что купите эту компанию? Эта компания даже не была зарегистрирована. Этот менеджер Фэн хочет использовать этот предлог, чтобы дать им денег?
 
 "Менеджер Фэн, сколько вы предлагаете за эту компанию?"
 
 "500 000 ЮАНЕЙ.
 
 Достаточно дать каждому из вас от 10 000 до 20 000 каждому. Это должна быть не маленькая сумма. Но все ваши люди, включая вас, должны подписать долгосрочный контракт. Это значит, что кроме моей компании, вы не можете работать в другой компании в том же роде. Даже охранником на фабрике! Все вы также должны подписать соглашение о неразглашении. Никто не может разглашать информацию о моих компаниях без разрешения. Даже ваши родители, жена и дети".
 
 Фэн Юй заплатил им большую сумму денег, но в обмен на это все они должны были подписать это властное соглашение. Эти люди могут получить доступ к информации об основных технологиях компании. Если эти люди утекут, потери будут еще больше.
 
 Прибыль от технологий была самой высокой.
 
 Ша Тянюй задумался на некоторое время. Выдав им сумму денег, он хотел дать своим людям и ему самому некоторое финансовое облегчение для их семей. Что касается долгосрочного контракта и соглашения о конфиденциальности, то все было в порядке. Когда они уходили на пенсию из армии, они также должны были подписать соглашение о неразглашении.
 
 "Отлично. Я соглашусь на ваши условия от имени моих товарищей! Но какова будет наша зарплата?"
 
 "Вы - менеджер этой компании, и вы будете получать 2000 юаней в месяц плюс бонус по итогам года. Если остальные твои люди будут такого же уровня, как Да Чуань, то они будут получать 1000 юаней плюс бонус. Если они будут лучше Да Чуаня, то их месячная зарплата составит 1 500 юаней. Однако сначала мне нужно проверить их способности".
 
 "Мы обязательно оправдаем ваши ожидания". Фэн Юй предложил зарплату гораздо выше, чем ожидал Ша Тянюй.
 
 "Завтра я пошлю кого-нибудь сопровождать вас для регистрации компании. О, в будущем наша компания будет называться "Частная охрана "Ветер и дождь""!
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      Фэн Юй не зарегистрировал эту охранную компанию как филиал охранного предприятия при одной из своих компаний. Он зарегистрировал эту компанию как отдельную компанию в составе Wind and Rain Holdings.
 
 Преимуществом этого было то, что Фэн Юй имел полный контроль над всеми этими людьми. Если бы эта компания была создана как филиал какой-либо компании, другие люди могли бы вмешиваться в управление этой компанией.
 
 Хотя Фэн Юй должен был платить больше налогов, он не возражал. Когда компания вырастет, она станет настоящей охранной компанией и сможет получать контракты на обеспечение безопасности района или коммерческих зданий.
 
 Ша Тянюй был быстр. В течение трех дней он собрал всех своих людей в городе Бин. В том числе и тех, кто был ранен на войне.
 
 Он посмотрел на 3 ряда мужчин, стоящих перед ним в строю. У одного из них была только одна нога. Чтобы стоять вместе с остальными, он использовал костыли. Несмотря на то, что у него была только одна нога, он стоял прямо, как и остальные мужчины. Это была гордость солдата.
 
 "Ты, ты...... вывалился!" Фэн Юй указал на дюжину мужчин с явными недостатками. Эти люди не подходили на роль телохранителей, но они могли занять другие позиции.
 
 Но эти люди не двинулись с места, услышав слова Фэн Юя. Ша Тянюй увидел, как изменилось лицо Фэн Юя, и тут же выругался: "Вы все слышали указания управляющего Фэна? В будущем он будет нашим главным руководителем. Вы все должны слушать его приказы!".
 
 "Сэр!"
 
 Фэн Юй проходил военную подготовку во время учебы в школе. Он посмотрел на бывшего солдата: "Говори!" Hmmm.... Фэн Юй почувствовал себя армейским офицером.
 
 "Менеджер Фэн, я потерял только 2 пальца и не могу держать оружие. Но мои боевые искусства так же хороши, как и у остальных! Я все еще могу быть телохранителем!"
 
 Все они знали, что Фэн Юй назначит работу для этих солдат-инвалидов. Но эти должности будут оплачиваться не так хорошо, как телохранители. Фэн Юй не был идиотом. Он не будет платить кому-то 1 000 юаней за то, чтобы открывать и закрывать двери для его компаний.
 
 Он не будет тратить свои деньги впустую.
 
 Фэн Юй кивнул. Все они хотели заработать больше денег. Это было нормально. Но смогут ли они получать высокую зарплату, зависело от их возможностей.
 
 "Все вы выпадаете первыми. Позже вы все также пройдете тест. Если вы все пройдете тест, то вы сможете стать телохранителями".
 
 Солдаты-инвалиды услышали Фэн Юя и высыпали из отряда.
 
 "Позже все вы пройдете тест, чтобы проверить свои способности. Все вы по очереди войдете в эту комнату вместе со мной. Результаты теста будут объявлены позже. Все должны знать, честный этот тест или нет. Хорошо, ты начнешь первым". Фэн Юй указал на первого человека и сказал.
 
 В комнате находились ученики школы физкультуры. Они обучались боксу, боевым искусствам, дзюдо и т.д. Они слышали, что им предстоит сразиться с бывшими солдатами. Если они выиграют, то получат 100 юаней. Если они проиграют, то получат 50 юаней. Кроме того, это будет 2 против 1.
 
 Эта группа студентов часто дралась за пределами школ, и им приходилось оплачивать медицинские счета и компенсации своим жертвам. Но в этот раз они могли драться до потери пульса и при этом получать деньги. Они тут же позвали своих друзей принять участие. Сегодня их было более 20 человек.
 
 "Менеджер Фэн, нас наняли, чтобы проверить этого худого человека? Нет необходимости в двух из них. Я могу побить его один". воскликнул мускулистый боксер ростом около 1,85 м.
 
 Вошедший в комнату солдат ничего не сказал. Он встал лицом к боксеру и провокационным жестом показал ему один палец. Солдат был обучен убивать, а не выступать или заниматься спортом. Он был человеком, который участвовал в войне и обучался технике убийства. Даже если его противник был намного выше и крупнее его, он был уверен, что сможет прикончить его в течение трех приемов!
 
 Боксер был взбешен. Он почувствовал, что его оскорбили перед его друзьями. Он бросился вперед.
 
 Одно движение.
 
 Бывший солдат использовал только одно движение, и этот боксер лежал на полу.
 
 Но Фэн Юй был недоволен. Как этот чертов солдат может бить людей в пах?! Хотя это было очень эффективно, он не мог продемонстрировать свои навыки.
 
 "Никаких ударов ниже пояса, никаких выкалываний глаз. Вы оба, идите!" Фэн Юй указал на двух других людей.
 
 Эти двое увидели, что их друг был отправлен в нокаут грязным приемом, и пришли в ярость. Они бросились вперед, и один из них атаковал в голову, а другой приготовился выполнить бросок.
 
 Этот бывший солдат внезапно двинулся вперед и нанес удар одному из студентов, отправив его в нокаут, а затем перехватил ногу другого студента своей ногой, после чего прижал его к земле. Все это было сделано без особых усилий.
 
 "Вы оба проиграли. Если бы я сейчас использовал свою силу, он бы потерял сознание, а твоя рука была бы сломана".
 
 WTF?! Первый был слишком силен.
 
 "Отлично. Ты сдал. Чжиган, отведи его в соседнюю комнату отдохнуть и впусти следующего кандидата".
 
 Эти 20 мужчин, включая Ша Тяньюя, который выглядел так, будто он был не боевым персоналом, использовали менее 30 секунд, чтобы сбить с ног этих учеников физической школы. Все они были очень искусны и смертоносны.
 
 Эта группа студентов страдала. Они думали, что пришли сюда, чтобы заработать немного денег и побить людей. Но кто знает, что все было наоборот. Все они были избиты и жаловались.
 
 Ву Чжиган закричал на них. "Я объяснил вам всем, прежде чем прийти сюда. Но что вы все сказали? Вы все утверждаете, что сможете победить этих солдат, даже если это будет 1 против 1. Но сейчас 2 против 1, и все вы не выиграли даже одного поединка! И вы все еще смеете жаловаться? Кто тот, кто утверждает, что занял первое место в провинциальном соревновании? Разве в том соревновании было только два участника?"
 
 Последний бывший солдат с ограниченными возможностями вышел из комнаты, а Ву Чжиган попросил войти одного солдата-инвалида. Это был тот, кто потерял два пальца на войне.
 
 Боксер, который был нокаутирован первым, пришел в себя.
 
 Он увидел, что солдат потерял два пальца, и понял, что тот не может выполнить некоторые приемы безоружного боя. Он позвал одного из своих друзей, который был примерно одного с ним роста, чтобы тот стал его партнером. Они были готовы отомстить.
 
 Проклятье! Мы не смогли победить этих здоровых людей, но как мы можем проиграть инвалиду?
 
 Фэн Юй не мог спокойно смотреть на это. Хотя этот солдат потерял два пальца, он был самым смертоносным. Он хотел доказать, что не уступает остальным, и использовал больше силы. Если бы это не было испытанием, эти два студента были бы мертвы или парализованы.
 
 Этот бывший солдат получил удар в лицо, но на него это никак не повлияло. Он сражался так, словно на кону стояла его жизнь, и на его лице было свирепое выражение. Глядя на него, Фэн Юй почувствовал дрожь.
 
 Через некоторое время все бывшие солдаты-инвалиды закончили свое испытание. Кроме тех, у кого не было одной руки или ноги, остальные, у кого отсутствовали пальцы рук, ног и ушей, прошли тест. Даже если те, кто потерял конечности, выиграли у студентов, они не могли водить машину. Поэтому им оставалось только смириться со своей участью.
 
 "Чжиган, удвой им зарплату. Они слишком жалкие". Фэн Юй посмотрел на студентов, покрытых синяками. Он пожалел их.
 
 Эта группа учеников была из тех, кто участвовал в драках вне школы? Они все обучались боевым искусствам, боксу, дзюдо и т.д.? Почему же они были так бесполезны?
 
 Но Фэн Юй видел, что эта группа студентов была сильнее обычных людей. Это также доказывало, что группа бывших солдат была очень хороша в безоружном бою.
 
 Эта кучка жалких студентов должна вести себя прилично в будущем. Они испытали на себе, каково это - быть избитым.
 
 Ву Чжиган заплатил студентам, а Фэн Юй с радостью пошел в соседнюю комнату, чтобы обсудить с Ша Тяньюем благополучие бывших солдат. Фэн Юй считал, что даже 10 000 юаней в месяц, нанятые им в качестве телохранителей, стоили дешево! Теперь он платил им всего 1000 юаней в месяц.
 
 Это выгодно!
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      Лю Цзичуань был назначен личным телохранителем Фэн Юя. Тот солдат, который потерял два пальца, но был безжалостным, и еще один солдат были назначены телохранителями и водителями отца Фэн Юя. Остальные мужчины должны были по жребию попасть в группы по два или по одному человеку. Им было поручено охранять Цзян Ваньмэна и остальных.
 
 Когда У Чжигань узнал, что ему назначили телохранителя и водителя, он был в восторге. Он был счастлив больше, чем от 15-процентной прибавки в начале этого года.
 
 Ух ты... Наконец-то у меня есть телохранитель!
 
 По мнению Ву Чжигана, личные охранники есть только у гонконгских и зарубежных крупных боссов. Он никогда не видел китайских бизнесменов, которые нанимают телохранителей. Наконец-то у него появился личный охранник. Другие люди определенно будут ему завидовать.
 
 Кроме того, Ву Чжигану не нужно платить телохранителю зарплату и слушать его указания. Если ему нужно встретиться с клиентами после рабочего дня, он также может пить алкоголь, не беспокоясь о вождении.
 
 Пробыв в Бинг Сити несколько дней, Ли На захотела вернуться домой. Она пробыла в Бинг-Сити с Фэн Юй Ду слишком долго. Ее родители будут недовольны.
 
 У Фэн Юя еще были дела в Бинг Сити, и он не хотел, чтобы Ли На возвращалась общественным транспортом. Поэтому он привел Ли На в Wind and Rain Logistics, чтобы узнать, сможет ли она доехать.
 
 В любом случае, у "Wind and Rain Logistics" теперь новые грузовики. Передние сиденья водителя и пассажира были более просторными и чистыми.
 
 "Старый Чжао, где мой шурин?" Фэн Юй поприветствовал заместителя генерального директора Wind and Rain Logistics.
 
 "Менеджер Ли был еще где-то поблизости. Думаю, он отлучился по каким-то делам. Вы срочно его ищете? Мне позвонить ему?"
 
 "Все в порядке. Есть ли сегодня грузовики на север? Могут ли они отправить мою девушку домой по дороге?".
 
 "Есть грузовик, который отправляет пластиковые бутылки на завод твоего отца, позже он привезет соевое масло. Грузовик отправится после обеда. Все в порядке?
 
" Грузовик должен был отправиться на север в конце дня. Но так как Фэн Юю нужно, чтобы кто-то отправил его девушку в район, то водитель должен выехать раньше.
 
 "Хорошо. Спасибо. Я позвоню тебе позже в полдень".
 
 Вернувшись наверх, Ли На все еще сидела в кабинете Фэн Юя. Фэн Юй получил ключи от склада компании и вместе с Ли На отправился на склад Tai Hua Trading.
 
 "Вот, посмотрите, что нравится дяде и тете. Вы можете упаковать их в машину и привезти с собой. Все это - новогодние подарки".
 
 Лю Цзичуань был потрясен. Фэн Юй был слишком богат! Ему нужны склады для хранения новогодних подарков.
 
 "Эти вещи - товары, которые продает ваша компания? Если я их заберу, на складе ничего не останется".
 
 Фэн Юй рассмеялся. "Не волнуйся. Я спросил их перед тем, как прийти сюда. Мы заказали лишнее на случай износа. Это не проблема. Как насчет этой куртки? Эта куртка используется в ВВС России. Она очень теплая и выглядит нарядно. А еще эти сапоги. В них ваши ноги будут в тепле даже при температуре -30 градусов. Да Чуань, чего ты ждешь? Бери, что хочешь, и отправь потом часть из них дяде Лю".
 
 Лю Цзичуань указывает на себя: "Я тоже могу взять это?"
 
 "Не волнуйся. Хотя все эти вещи привезены из России, мы купили их по оптовой цене. Это не так дорого, как ты думал".
 
 Фэн Юй не хочет быть слишком щедрым с Лю Цзичуанем, вдруг тот станет слишком жадным. Но он не против сделать ему несколько небольших подарков.
 
 Лю Цзичуань взял кожаную куртку, пару российских кожаных ботинок и пару кожаных перчаток.
 
 "Да Чуань, не стоит церемониться со мной. Возьми еще несколько штук".
 
 "Все в порядке, менеджер Фэн. Этого достаточно". Лю Цзичуань знал, что Фэн Юй не возражает против того, чтобы он взял еще несколько вещей. Но если он действительно возьмет много предметов, то покажется Фэн Юю жадным человеком.
 
 Фэн Юй был доволен тем, что Лю Цзичуань контролирует его желания. Он дал Лю Цзичуаню коробку Тай Хуа Хам и коробку Цзяньлибао, чтобы тот отправил их домой.
 
Погрузив все эти вещи в машину, Фэн Юй поручил Лю Цзичуань отвезти их обратно в офис на обед.
 
 Нынешняя эпоха была не такой процветающей, как будущие годы. Шел десятый день лунного Нового года, но многие магазины и рестораны еще не открылись. К счастью, у "Логистики ветра и дождя" была своя столовая, и еда в ней была вкусной.
 
 "Нана, еда в порядке?" спросил Фэн Юй.
 
 "Почему бы и нет? Здесь намного вкуснее, чем в школьной столовой". Ли На рассмеялась.
 
 В ту эпоху школьная столовая была страшным местом. К счастью, еда все еще считалась съедобной. В противном случае Ли На не стала бы есть в школе.
 
 После обеда Фэн Юй отправил Ли На на фабрику пластмасс. Грузовик был загружен. Фэн Юй и Лю Цзичуань погрузили все новогодние подарки в передний отсек. Фэн Юй также дал водителю коробку сигарет Hongtashan.
 
 "Менеджер Фэн, в этом нет необходимости". Водитель словесно отвергал Фэн Юя, но крепко держал коробку с сигаретами.
 
 "Просто возьмите ее. Отправьте ее прямо домой, а также помогите ей донести эти вещи до дома".
 
 "Будьте уверены, менеджер Фэн". Водитель рассмеялся и взял коробку сигарет. Сегодня ему пришлось уехать раньше, но взамен он получил коробку сигарет от Фэн Юя. Это того стоило.
 
 Hmmm.... Я зря выкурил эту коробку сигарет Hongtashan. Я должен отдать эту коробку своему тестю.
 
 Напомнив Ли На, чтобы она следила за собой, Фэн Юй попрощался с Ли На. Должен был пройти май, прежде чем они смогут снова увидеться.
 
 "Пойдемте, вернемся в компанию".
 
 Вернувшись в свою компанию, Фэн Юй увидел машину своего шурина, припаркованную внизу. Просто замечательно, ему есть что с ним обсудить и в то же время похвастаться перед ним о телохранителях.
 
 "Шурин."
 
 "Сяо Юй, я слышал от Старого Чжао, что ты ищешь меня. Ты уже отправил свою девушку обратно?" Ли Шицян насмехается над Фэн Юем.
 
 "Да. Я только что отправил ее обратно. О, это Да Чуань. Да Чуань, это мой шурин, Ли Шицян.
 
 Эта "Логистика ветра и дождя" - его компания".
 
 Ли Шицян протянул руку в сторону Лю Цзичуаня. Он думал, что этот человек - друг Фэн Юя. Но Лю Цзичуань встал во весь рост и отдал честь: "Добрый день, менеджер Ли!".
 
 Ли Шицян подсознательно ответил на приветствие и спросил: "Вы из военных?"
 
 "Да. Я только что уволился из армии, и теперь я личный телохранитель и водитель управляющего Фэна". Лю Цзичуань почувствовал себя счастливым, увидев, что менеджер Ли отдал честь.
 
 Ли Шицян удивленно посмотрел на Фэн Юя. Что? Телохранитель?
 
 Этот парень нанял личного телохранителя?
 
 Даже у секретаря партии города Бин и мэра нет телохранителей. Разве Фэн Юй не хотел всегда быть незаметным и избегать внимания? Почему же в этот раз он был на высоте?
 
 "Шурин, я назначу телохранителя и тебе. Так будет безопаснее, и кто-то сможет возить тебя по городу. Это будет удобнее и для тебя".
 
 "Нет, я хочу знать, сколько телохранителей ты нанял?"
 
 Когда они разговаривали, У Чжиган спустился вниз. Он собирался выйти на улицу. За ним кто-то шел, помогая ему нести портфель. Этот человек был телохранителем У Чжигана? Даже у этого сопляка У Чжигана есть телохранитель?
 
 "Разве ты не завидуешь ему? Я нанял кучу телохранителей и приставил одного из них к У Чжигану. Как насчет того, чтобы я назначил одного из них тебе?"
 
 Ли Шицян увидел У Чжигана, спускающегося по лестнице со своим телохранителем. Неважно, был ли нужен телохранитель, но мысль о том, что он может пойти куда-то с личным телохранителем, идущим позади, взволновала его.
 
 Ли Шицян кивнул: "Хорошо. Я тоже найму".
 
 Фэн Юй позвонил Ша Тяньюю и попросил его выделить кого-нибудь своему шурину. Уладив все дела, Фэн Юй взял с собой Лю Цзичуаня на поиски Чжан Жуйцяна. Он хочет похвастаться перед ним своим телохранителем!
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080625
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      Чжан Жуйцян увидел, что Фэн Юй вошел в его офис с кем-то. Сначала он подумал, что это какой-то бизнесмен, но потом понял, что этот человек больше похож на последователя Фэн Юя.
 
 "Фэн Юй, кто это?"
 
 "Господин! Меня зовут Лю Цзичуань. Я был солдатом, который ушел в отставку в этом году. Теперь я телохранитель и водитель управляющего Фэна!" Лю Цзичуань немедленно встал в позу и отдал честь, когда услышал, что мэр спрашивает о нем.
 
 Фэн Юй потерял дар речи. Он хотел взять Лю Цзичуаня с собой, чтобы похвастаться перед Чжан Жуйцяном. Но, похоже, Лю Цзичуань был больше рад увидеть Чжан Жуйцяна.
 
 "Да Чуань, ты встретился с мэром. Пожалуйста, подождите меня внизу". Проклятье, я здесь, чтобы похвастаться, но как я могу похвастаться, когда ты так взволнован встречей с мэром!?
 
 После того, как Лю Цзичуань ушел, Чжан Жуйцян неверяще спросил: "Это твой телохранитель? Тебе нужен телохранитель?"
 
 Почему тебе так трудно было поверить, что у меня есть телохранитель? Что за отсталое мышление! До того, как Фэн Юй пришел в эту жизнь, многие бизнесмены имели множество телохранителей, защищавших их, когда они выходили на улицу. Например, Джек Ма был одним из них.
 
 "Sighed....... Он просто мой водитель. Какой телохранитель? Вы, должно быть, ослышались". Фэн Юй специально оговорился. Но гордое выражение его лица ясно говорит: "Со мной телохранитель!".
 
 "У тебя должен быть телохранитель. Если люди узнают, насколько ты богат, они могут попытаться навредить тебе. С твоим худым телом они смогут легко поймать тебя".
 
 Фэн Юй уставился на Чжан Жуйцяна. Что ты имеешь в виду под худым телом и тем, что они легко поймают тебя? Я крепче тебя!
 
 "О, я хочу тебя кое о чем спросить. Ты побывал во многих местах и многое повидал. Не знаешь ли ты, есть ли за границей такая вещь?" Чжан Жуйцян достал небольшую коробку и передал Фэн Юю.
 
 "Я видел слишком много вещей. Мне даже не нужно читать инструкции, и я знаю, что это такое". похвастался Фэн Юй, открывая коробку.
 
 Фэн Юй был человеком из будущего. Он видел много вещей. Даже если он не знал, что это такое, он мог легко догадаться об этом.
 
Фэн Юй был в шоке, когда открыл коробку.
 
 Черт. Этот Старый Чжан был таким авантюристом в свои годы. Ему нравились такие вещи?
 
 Но почему Чжан Жуйцян показал ему эту вещь? Разве это правильно?
 
 "Ты купил это сам или это подарок от других?" спросил Фэн Юй.
 
 Не удивительно, почему Фэн Юй был шокирован. Вещь, которую Фэн Юй держал в руке, была размером с большой палец, и к ней был подключен маленький контроллер с проводом.
 
 Эта штука довольно часто появлялась в японских боевиках. Фэн Юй впервые в жизни держал его в руках. Называлась эта штука - Яйцо Любви!
 
 "Это мне дал на пробу один бизнесмен. Он сказал мне, что это хорошая вещь из-за границы и хочет представить ее в городе Бинг". пояснил Чжан Жуйцян.
 
 WTF?! Неужели Бинг Сити стал таким открытым? Фэн Юй разрешил Камеде Масао продавать продукцию "Шестого чувства" сначала в прибрежных районах. Это значит, что он может выйти на рынок Китая?
 
 Бинг-Сити считался сельским и отсталым городом. Если этот город смог принять эти игрушки, значит, и другие регионы без проблем примут их.
 
 Но почему Старый Чжан не стеснялся обсуждать со мной эту вещь, а Старый Чжан собирался использовать городское правительство, чтобы представить эту вещь?
 
 Это...... звучит неправильно.
 
 "Вы хотите представить эту вещь жителям города Бин?" Фэн Юй спросил с большим трудом.
 
 "Да. Действительно ли эта вещь настолько эффективна, как она утверждает?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Я думаю, она должна быть эффективной?" Фэн Юй не использовал его раньше, и откуда ему было знать, эффективен он или нет. Но в японских фильмах "экшн" он выглядит полезным. Камеда Масао говорил то же самое.
 
 "Хорошо. Я позвоню начальнику Ли, чтобы он представил это в младшей и старшей школах".
 
 "Подождите!" Фэн Юй сходил с ума. Чжан Руйцян хочет представить этот вибратор в младших и старших классах? О чем он только думал? Ему надоело быть мэром, и он ищет быстрый выход?
 
 "Что случилось?" Чжан Руйцян был в замешательстве.
 
"Вы хотите внедрить это в школах?".
 
 "Если мы не будем внедрять эту вещь в школах, то где еще мы должны ее внедрить? В больнице?" Чжан Жуйцян переспросил Фэн Юя.
 
 Фэн Юй задумался. Если бы эта вещь была представлена в больнице, она все еще была бы едва приемлема. Но школы? Какой гений подал Чжан Руицяну эту идею? Неужели Чжан Жуйцян также пригласил гадалку в качестве своего советника, как компания Цюду? Был ли Чжан Руйцян болен сегодня? Хотя студенты способны быстрее воспринимать новое, не стоит знакомить их с этой вещью. Особенно в младших и старших классах.
 
 Как они собираются знакомить учеников с этой вещью? Попросить учителя показать, как им пользоваться? Покажут родителям? Все сошли с ума?
 
 "Лидер, ты в порядке?" спросил Фэн Юй. Неужели старик Чжан разыгрывал его? Но Чжан Руйцян не был юмористом. Даже если бы он был таким, эта шутка была слишком смешной.
 
 Старый Чжан был кем-то околдован или на нем лежало проклятие?
 
 "Я в порядке. Что с тобой не так? Почему ты сегодня так странно себя ведешь?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 Я странный? Кто между нами странный? Неужели я страннее тебя?!
 
 Фэн Юй вдруг подумал о возможности. Старый Чжан мог быть одурачен другими и не знать, как используется эта вещь.
 
 "Лидер, ты знаешь, как используется эта вещь?" спросил Фэн Юй.
 
 "Конечно. Тот бизнесмен однажды продемонстрировал мне его применение". Чжан Жуйцян ответил и включил Любовное яйцо. Затем он взял вибрирующее любовное яйцо и положил его под глаз!
 
 Фэн Юй уставился на него широко раскрытыми глазами. Так вот как ты используешь вибратор?
 
 "Это устройство для защиты глаз удобнее, чем массировать акупунктурные точки руками. Если ученики будут использовать его, они смогут защитить свои глаза и предотвратить близорукость". О чем только думали эти иностранцы, изобретая эту штуку? В будущем у всех наших студентов будет лучшее зрение!
 
" сказал Чжан Жуйцян, потирая яйцо любви вокруг глаз.
 
 Устройство для защиты глаз?
 
 WTF?! Какой идиот сказал тебе, что эта штука называется устройством для защиты глаз?
 
 Фэн Юй сомневался, стоит ли рассказывать Чжан Руицяну о реальном применении этой штуки. Неужели Чжан Жуйцян покончит с собой от стыда?
 
 Кто-то в возрасте за сорок, трет лицо секс-игрушкой.......
 
 Фэн Юй вдруг подумал, не Камеда ли Масао заставил кого-то продать эту вещь в Бинг Сити.
 
 Если бы за этим действительно стоял Камеда Масао, то он был бы в глубоком дерьме!!!
 
 Фэн Юй немедленно выхватил Яйцо Любви из рук Чжан Руицяна и положил его обратно в коробку.
 
 "Лидер. Пожалуйста, подождите немного. Я сделаю телефонный звонок. Помни, пока я не вернусь, не показывай эту штуку никому!"
 
 Чжан Жуйцян увидел, как изменилось лицо Фэн Юя. Он посмотрел на Фэн Юя и устройство для защиты глаз. Он сразу же почувствовал, что с этим защитным устройством что-то не так!
 
 Но что не так? Может быть, Фэн Юй изобрел эту вещь, а кто-то нарушил его патент? Хмммм.... Это может быть возможно. Фэн Юй придавал большое значение своим патентам. Если бы кто-то нарушил его патенты, он бы непременно стал преследовать другую сторону.
 
 Это отродье. Это хорошая вещь, и он не представил ее в своем родном городе. Я должен отругать его, когда он вернется.
 
 Примечания переводчика: Лол! Чжан Жуйцян действительно так невинен? Я не верю, что он не смотрит японские "боевики". Тереть ему лицо вибратором? Это смешно.
 
 Яйцо любви
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Love_egg
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080731
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      Фэн Юй быстро сбежал по лестнице и вошел в туалет. Убедившись, что в туалете никого нет, он достал телефон, чтобы позвонить Камеда Масао.
 
 "Босс, вам нужно, чтобы я что-то сделал?" Камеда Масао был озадачен. Фэн Юй обычно не звонил ему и редко спрашивал о компании.
 
 Несколько дней назад, во время крупнейшего китайского фестиваля, он позвонил Фэн Юю, чтобы поздравить его с Новым годом. Как получилось, что Фэн Юй снова позвонил ему?
 
 "Камеда, в какие города Китая ты отправил продукцию "Шестого чувства"?" спросил Фэн Юй.
 
 "Мы отправили только в несколько провинциальных городов на побережье, а также в Пекин и Тяньцзинь. Самым дальним был Цзиньлин. Что случилось?" Камеда Масао был озадачен. Может быть, Фэн Юй придумал способ быстро выйти на китайский рынок?
 
 Но Камеда Масао чувствовал, что у него больше опыта в продаже этих товаров, чем у Фэн Юя. Китайцы все еще не были готовы принять их продукцию. Как Фэн Юй смог быстро открыть китайский рынок?
 
 "Вы не продали продукцию в город Бинг?" спросил Фэн Юй.
 
 "Абсолютно нет! Мы не экспортировали нашу продукцию в 3 провинции на северо-востоке. Наша компания создала собственные каналы сбыта, и мы не искали там дистрибьюторов. Северо-восточный регион был более консервативным, чем прибрежные районы. Если мы создадим там каналы распространения, мы не сможем окупить затраты".
 
 "Тогда возможно ли, что некоторые дистрибьюторы привозят нашу продукцию для продажи в Бинг-Сити?"
 
 "Нет. Я предложил дистрибьюторам бонусы, если они увеличат долю рынка. Если бы они действительно продавали ее в Бинг-Сити, они бы сказали мне, чтобы я получил бонусы. Что случилось? Почему вы спрашиваете об этом?"
 
 "Я сейчас в Бинг-Сити, и я видел, как кто-то продавал яйца Лав. Я не уверен, что они из нашей компании. На упаковке ничего не написано".
 
 "Тогда это должно быть не наше. Если кто-то из дистрибьюторов посмеет изменить упаковку нашей компании, ему придется заплатить солидную компенсацию". уверенно ответил Камеда Масао.
 
 Фэн Юй почувствовал облегчение.
 
 Это не была продукция компании "Шестое чувство".
 
 "Хорошо. Теперь все в порядке". Фэн Юй положил трубку.
 
 Камеда Масао понял, что произошло. В городе Бинг появились секс-игрушки, но это была продукция не компании "Шестое чувство"?
 
 Как такое может быть? Доля рынка была украдена кем-то другим! Hmmm...... Пришло время более активно заняться расширением китайского рынка. Даже если не будет прибыли, они должны контролировать рынок!
 
 Когда Фэн Юй вернулся в офис Чжан Руйцяна, Чжан Руйцян спросил: "Ваша компания также производит этот продукт?".
 
 Фэн Юй был шокирован. Даже Фу Гуанчжэн не знает, что он владеет компанией "Шестое чувство". Откуда Чжан Жуйцян узнал?
 
 "Вы тот, кто изобрел эту вещь и получил патент? А теперь кто-то нарушил ваш патент?" Чжан Руйцян продолжил.
 
 Я изобрел эту штуку? Черт! Это вы изобрели этот вибратор! Вся ваша семья - изобретатели вибраторов!
 
 Фэн Юй снова поднял коробку, чтобы внимательно рассмотреть ее. На коробке ничего не было написано. Ни слова, ни картинки, ни даже черной точки. Это была обычная белая коробка.
 
 "Эту вещь изобрел не я. Я просто позвонил, чтобы проверить. Вас обманул этот человек! Вы все еще можете связаться с человеком, который продал вам эту вещь?"
 
 "Что? Меня обманули?" Чжан Жуйцян был озадачен. Даже если цена на эту вещь была выше, но он все еще не сделал никаких заказов и ничего не заплатил. Как он мог быть обманут?
 
 "Лидер, вы знаете, как использовать эту вещь?" спросил Фэн Юй.
 
 "Разве это не устройство для защиты глаз? Есть ли другие способы использования этой вещи?" Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя, который пытался сдержать смех. У него сразу же появилось плохое предчувствие.
 
 Фэн Юй подошел к двери и закрыл дверь комнаты. Перед тем как закрыть дверь, он сказал секретарю Лю закрыть дверь главного офиса. Это дело не должно просочиться, иначе Чжан Жуйцян будет опозорен.
 
 Это может даже повлиять на продвижение Чжан Жуйцяна по службе.
 
Чжан Жуйцян был взращен Фэн Юем, чтобы защитить себя. Судя по его выступлениям, он должен был, по крайней мере, достичь ранга провинциала-министра. Если бы его утянула вниз эта секс-игрушка, все усилия Фэн Юя пошли бы насмарку.
 
 Фэн Юй придвинулся ближе к Чжан Жуйцяну и тихо сказал ему в уши. "Настоящее название этой штуки - Яйцо Любви или Вибратор. Его используют женщины, чтобы доставить себе удовольствие".
 
 Черт, почему у старого Чжана растерянное выражение лица? Неужели я все еще недостаточно прямолинеен?
 
 Видя, что Чжан Жуйцян не понял, что он сказал, Фэн Юй продолжил: "Он используется для вибрации на женских частях тела, заставляя их чувствовать себя хорошо. Это секс-игрушка, используемая парами в спальне".
 
 Глаза Чжан Жуйцяна становились все больше и больше. Это была такая вещь? Он еще натер ею свое лицо!
 
 Черт!!! Этот бизнесмен был мошенником! Чжан Руйцян хотел достать пистолет и казнить этого мошенника на месте!
 
 Чжан Руйцян наконец-то понял, почему Фэн Юй так странно говорил раньше со странным выражением лица. Если он действительно представил эту вещь в школах, и другие узнают, что это на самом деле, его репутации не будет конца!
 
 "Ты. Ты шутишь со мной?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Как я могу шутить с тобой по этому поводу?" Фэн Юй тайно щипал себя рукой за спиной. Он боялся, что рассмеется вслух. Старый Чжан погладил его по лицу вибратором и все еще наслаждался ощущениями. Это было слишком смешно!
 
 Чжан Руйцян крепче сжал авторучку. Трещина! Он сломал ручку одной рукой!
 
 "Лю Тяньюн! Заходи сейчас же!" крикнул Чжан Руйцян.
 
 Секретарь Лю немедленно вошел в комнату: "Господин, вы ищете меня? Ah...... У вас кровотечение. Поторопитесь и обработайте его, чтобы предотвратить инфекцию".
 
 Секретарь Лю посмотрел на Фэн Юя. Что такого сказал руководитель Фэн Юю, что заставило его так разозлиться? Эта авторучка была любимой ручкой Чжан Руицяна, и он пользовался ею много лет.
 
"Немедленно вызовите сюда Сунь Фулина, того, кто продает это устройство для защиты глаз! Также вызовите сюда начальника бюро общественной безопасности Чжао!" Когда Чжан Жуйцян упомянул устройство для защиты глаз, он сильно стиснул зубы. Он действительно хотел разорвать этого Сунь Фулина на куски.
 
 "Да, сэр. Я немедленно позвоню им, но ваша рука......".
 
 "Сначала позвони им!" прорычал Чжан Жуйцян.
 
 Секретарь Лю был шокирован и сразу же побежал звонить. После того, как Чжан Руйцян стал заместителем мэра, секретарь Лю знал его и никогда не видел его в такой ярости.
 
 Зачем ему нужно, чтобы начальник Чжао был здесь? Может быть, Сунь Фулин совершил какое-то преступление? Cannot be...... Если бы Сунь Фулин совершил преступление, они могли бы просто вызвать полицию, чтобы арестовать его. Не было никакой необходимости вызывать его к себе.
 
 Чжан Жуйцян обратился к Фэн Юю: "Тебе не разрешается никому рассказывать о том, что произошло сегодня!"
 
 Черт. Я помог тебе сегодня. Если бы не я, ты бы представил в школах секс-игрушку, и тебе конец! Почему ты угрожаешь мне сейчас?
 
 Но каждый время от времени теряет самообладание. На этот раз я тебя прощу.
 
 "Не волнуйся. Даже если я расскажу другим, никто мне не поверит. Как ты собираешься рассказать начальнику Чжао об этом деле?" с любопытством спросил Фэн Юй, наклонившись вперед. Ему очень хотелось узнать, что скажет Чжан Жуйцян.
 
 "Это не твое дело! Вы можете идти". холодно ответил Чжан Жуйцян.
 
 "Я сегодня не занят. Просто обращайся со мной, как с невидимкой". Фэн Юй ответил с выражением "я просто буду тихо наблюдать в стороне".
 
 "Ты не занят, а я занят!" воскликнул Чжан Жуйцян.
 
 "Давайте поговорим о чем-нибудь другом. Как насчет того, чтобы пожертвовать немного денег городу? Пойдем, обсудим, на какие проекты и какую сумму я должен пожертвовать".
 
 "Мне не нужны твои пожертвования!" Чжан Жуйцян был в ярости. Какие пожертвования? Фэн Юй просто находил предлоги, чтобы остаться в своем кабинете, ожидая, когда можно будет посмотреть шоу.
 
Фэн Юй был вытащен из офиса Чжан Жуйцяна секретарем Лю по приказу Чжан Жуйцяна. Фэн Юй дулся, пока шел обратно к своей машине.
 
 "Менеджер Фэн, куда вы сейчас идете?" спросил Лю Цзичуань.
 
 "Мы никуда не поедем. Оставайтесь здесь и наслаждайтесь шоу!" Вы прогоняете меня и думаете, что я сдамся? Такие забавные случаи случались редко. Я никак не мог сдаться.
 
 А? Старый Чжан побьет этого мошенника позже? Сможет ли он выиграть у этого мошенника? Думаю, мне стоит вернуться туда, чтобы помочь ему.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080732

    
  





  Экстраординарный гений Глава 593


  

    
      После того, как Фэн Юй покинул офис, Чжан Руйцян выплеснул свой гнев, разбивая вещи.
 
 Чайные чашки, подставки для ручек, пепельницы, газеты, журналы, зажигалки и т.д. были разбросаны по его офису.
 
 Чжан Руйцян проработал более 20 лет, ему было за 40. Он никогда не был так опозорен за всю свою жизнь. Хуже всего было то, что Фэн Юй знал об этом, и на его лице было такое озабоченное выражение!
 
 Но если бы Фэн Юй не зашел сегодня к нему в офис и не спросил бы его случайно об этом вибраторе, он стал бы посмешищем всей провинции.
 
 А может быть, о нем заговорила бы вся страна. Чиновник субпровинциального (министерского) уровня внедряет секс-игрушки в школы?!
 
 Это дело останется с ним навсегда. Даже после его смерти эта шутка будет передаваться из поколения в поколение.
 
 Если бы бизнесмен попытался продать свою продукцию по завышенной цене, Чжан Жуйцян еще мог бы с этим согласиться. Но называть вибратор средством защиты глаз - это уже слишком!
 
 Если родители учеников узнают об этом, он будет проклят и оплеван!
 
 Секретарь Лю увидел, что Фэн Юй уходит, и поспешил вернуться в комнату. Кабинет руководителя выглядел так, будто его только что взломали. Чжан Жуйцян был в ярости.
 
 Секретарь Лю не осмелился сказать ни слова или что-то спросить. Он спокойно собрал вещи на полу.
 
 Он отложил документы в сторону и подмел разбитые осколки чайных чашек, пепельниц и т.д.
 
 Секретарь Лю не осмелился вот так вынести весь мусор. Это не должно быть видно другим.
 
 Он бросил все в черный мусорный пакет и отнес его в мусорный бак в туалете. Он вернулся в кабинет и вымыл пол. Он также принес новую пепельницу и поставил ее на стол Чжан Жуйцяна.
 
 Пока секретарь Лю занимался всем этим, Чжан Руйцян смотрел в окно. Похоже, он кого-то ждал.
 
 Но Чжан Руйцян никого не ждал. Он смотрел на машину, припаркованную на территории комплекса. Фэн Юй еще не уехал и ждал в машине, чтобы посмотреть на это развлекательное шоу!
 
"Лидер, вы должны быть в Комиссии по надзору и управлению государственными активами Государственного совета (SASAC) через 10 минут. Вы все еще собираетесь?" спросил секретарь Лю.
 
 "Отмените все мои сегодняшние встречи!"
 
 Секретарь Лю заменил новую чайную чашку, точно такую же, как старая, и помог налить чашку чая. Он отправился звонить в SASAC, чтобы сообщить им, что мэр не сможет встретиться с ними сегодня. Он также отменил все остальные встречи.
 
 Секретарь Лю до сих пор не знает, почему Чжан Жуйцян так разозлился. Он думал, что это из-за Фэн Юя. Но теперь Фэн Юй не кажется причиной. Почему Чжан Руйцян вызвал Сунь Фулина и начальника Чжао? Оба они не имели никаких дел друг с другом. Один был бизнесменом, а другой - офицером полиции. По какой причине их вызвали в офис?
 
 Начальник Чжао прибыл через некоторое время и увидел секретаря Лю. Он улыбнулся и поприветствовал его. Но он заметил, что выражение лица секретаря Лю было неправильным. Может быть, мэр был недоволен работой департамента полиции?
 
 "Шеф Лю, вы знаете, зачем мэр вызвал меня?" Начальник Чжао спросил секретаря Лю. Секретарь Лю занимал должность заместителя начальника отдела.
 
 Секретарь Лю покачал головой. "Я тоже не знаю причины. Но у мэра сегодня плохое настроение".
 
 Начальник Чжао благодарно кивнул головой. После предупреждения секретаря Лю, он должен был следить за тем, что говорит при встрече с руководителем. Если он не будет осторожен, то может попасть в беду. Именно поэтому было важно иметь близкие отношения с секретарем лидера.
 
 "Господин, пришел начальник Чжао". Секретарь Лю постучал в дверь и сообщил Чжан Жуйцяну.
 
 "Впусти его и помоги ему заварить чашку чая".
 
 Начальник Чжао с облегчением выслушал слова Чжан Жуйцяна. Чжан Руйцян попросил секретаря дать ему чашку чая, значит, он не собирался ругать начальника Чжао. Чжан Руйцян должен был спросить его о чем-то.
 
 "Мэр, вы хотите меня видеть?"
 
 "Старик Чжао, какое самое суровое наказание для мошенников?
 
" Чжан Жуйцян увидел, как начальник Чжао вошел в его кабинет, и спросил. Начальник Чжао был также заместителем секретаря Центральной комиссии по политическим и правовым вопросам и знал все меры наказания по закону назубок.
 
 Аферисты? Неужели мэра кто-то обманул? У какого мошенника хватило смелости обмануть мэра?!
 
 "Если речь идет о серьезном мошенничестве, то наказание будет не менее 10 лет лишения свободы до пожизненного заключения! Самое легкое наказание за мошенничество - 3 года лишения свободы и штраф". ответил начальник Чжао.
 
 Самое строгое наказание - только пожизненное заключение? Мошенник должен получить смертный приговор!
 
 "Позже к нам придет один мошенник. Он пытался обмануть городское правительство. Вы посмотрите на него и определите, насколько суровым будет его приговор". сказал Чжан Жуйцян.
 
 Начальник Чжао может подтвердить, что мэр вызвал его в свой кабинет, чтобы преподать кому-то урок. Это не было плохим поступком. Наоборот, это было хорошо. Большинство начальников городской полиции могли продвигаться по служебной лестнице. Они могли стать секретарями Центральной комиссии по политическим и правовым вопросам и вступить в Коммунистическую партию Китая. Ранг будет соответствовать уровню бюро-директора. Начальник Чжао в настоящее время был заместителем секретаря Центральной комиссии по политическим и правовым вопросам, и его ранг был только на уровне заместителя директора бюро.
 
 Если бы мэр был доволен его работой, он мог бы сказать несколько добрых слов и помочь ему быстрее продвинуться по службе.
 
 Этот мошенник должен быть сурово наказан, независимо от серьезности мошенничества! Наказание должно быть достаточно суровым, чтобы понравиться мэру!
 
 ......
 
 Сунь Фулин был родом из Фуцзяня. Он посетил Тайвань и увидел там несколько секс-игрушек. Он почувствовал, что в Китае должен быть рынок для этих секс-игрушек. Поэтому он открыл фабрику по производству секс-игрушек в Китае. Но когда его первый продукт, Love Egg, был произведен, он обнаружил, что на китайский рынок вышла компания по производству секс-игрушек Sixth Sense.
 
 Никто не заинтересовался вибраторами Сунь Фулина даже после того, как он снизил отпускную цену.
 
 У него нет капитала, чтобы открыть розничный киоск!
 
 Поэтому Сунь Фулинь решил отправиться во внутренние провинции, чтобы продавать свою продукцию. Но местные жители были более консервативны и даже не знали, что такое вибратор.
 
 Однажды он представлял свою продукцию одному человеку. Тот спросил, является ли его продукция средством для защиты глаз и используется ли она для массажа области вокруг глаз.
 
 Сунь Фулин сразу же решил продавать свои вибраторы как средства для защиты глаз. Он нацелился на провинции, расположенные вблизи границ, и первым местом, которое он выбрал, был город Бин.
 
 Сунь Фулин подделал заграничный документ, в котором утверждалось, что этот продукт был изобретен ученым за границей и использовался для защиты зрения пользователя. Он был дистрибьютором в Китае. Все шло гладко, и ему даже удалось встретиться с мэром города!
 
 Мэр заинтересовался, увидев его продукт. Сунь Фулин знал, что у правительства города Бинг достаточно средств на образование, и правительство может предоставить некоторую субсидию студентам, если они захотят приобрести это устройство для защиты глаз.
 
 Население города Бинг составляло около 10 миллионов человек. Студентов в городе было более 100 000. Сунь Фулин собирался стать богатым! Даже если он получит 10 юаней от одного студента, его прибыль составит более 1 миллиона!
 
 Секретарь мэра вызвал его сегодня на встречу с мэром. Может быть, мэр согласился с его ценой и хочет сделать заказ?
 
 "Мэр Чжан, я здесь. Городское правительство решило купить мою продукцию?" со смехом спросил Сунь Фулинь, входя в кабинет.
 
 "Сунь Фулинь, ты мать******! Ты называешь эту штуку устройством для защиты глаз?!"
 
 Сунь Фулинь только шагнул в кабинет, как ему на лицо упала коробка. Он был ошеломлен......
 
 Примечания переводчика: Сунь Фулин был таким глупым мошенником. Кто, черт возьми, пытается обмануть правительство? Он просто напрашивался на это.
 
 Центральная комиссия по политическим и правовым вопросам
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Central_Political_and_Legal_Affairs_Commission
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080733

    
  





  Экстраординарный гений Глава 594


  

    
      Необыкновенный генийГлава 598 - Бедный Сунь Фулинь
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Сунь Фулиня и почувствовал, как его кровь снова закипает. Он уже успокоился, но когда увидел Сунь Фулина, то снова вспыхнул!
 
 Сунь Фулин, который улыбался, когда вошел в комнату, был ошеломлен. Мэр Чжан вызвал его в свой кабинет не для того, чтобы подписать договор о закупках? Может быть, он узнал, для чего используется товар?
 
 Невозможно. Многие люди, жившие в прибрежных городах, не видели этой вещи. Как люди из этого сельского города Бинг могли знать об этом?
 
 "Это устройство для защиты глаз. Что случилось?" спросил Сунь Фулинь.
 
 Чжан Жуйцян сузил глаза. Ты все еще не хочешь признаться? Думаешь, меня легко одурачить, или ты думаешь, что все в городе Бинг одурачены?
 
 "Ты действительно думаешь, что я никогда не путешествовал за границу и не знаю, что это за штука? Сунь Фулин, если ты сейчас признаешься в содеянном, я, возможно, дам тебе шанс раскаяться. Но сейчас будь готов провести годы в тюрьме!" крикнул Чжан Жуйцян.
 
 Начальник Чжао был потрясен. Что мэр только что сказал этому бизнесмену? Хотя начальник Чжао не знает, что произошло, он знает, что этот человек был мошенником, о котором говорил Чжан Жуйцян, и он хочет, чтобы этого человека посадили в тюрьму!
 
 "Вы Сунь Фулин? Я из городского управления полиции. Вы подозреваетесь в мошенничестве. Мне нужно, чтобы вы прошли со мной!" Начальник Чжао встал и сказал. Ему не нужно знать, что произошло. Как только он войдет в участок, у него будут способы выяснить это.
 
 Кроме того, как только Сунь Фулин попадет в полицейский участок, все его прошлые поступки будут раскрыты. У него будут проблемы, несмотря ни на что. Если начальник Чжао допросит Сунь Фулина сейчас и выяснит, что мэр тоже замешан, он не будет знать, что делать.
 
 Судя по реакции мэра, его, похоже, обманул этот бизнесмен. Эти мошенники упрямы и будут кричать, чтобы не допустить ареста. Если об этом просочится информация, мэр потеряет лицо и может разозлиться на начальника Чжао.
 
 Его повышения не будет, и его могут даже заменить!
 
 Сунь Фулинь понял, что в кабинете Чжан Жуйцяна был полицейский. Чтобы полицейский вошел в кабинет мэра, его звание должно быть не ниже заместителя начальника. Возможно, он даже начальник полиции!
 
 Мэр Чжан вызвал начальника полиции, чтобы тот подождал его в кабинете? Значит, мэр знает, что это за товар.
 
 Сунь Фулин почувствовал, что у него подкашиваются ноги. Он тут же придумал себе оправдание. Оправдание, которое позволило бы ему избежать наказания. Если бы он признался в мошенничестве, его бы точно посадили в тюрьму!
 
 "Мэр Чжан, офицер, о чем вы все говорите? Даже если вы не хотите покупать мою продукцию, не надо говорить, что я занимаюсь мошенничеством. В чем я вас обманул? Во-первых, я не ел с вами. Во-вторых, я никогда не собирал с вас ни цента. Даже проживание и проезд я оплачивал сам. Как вы можете утверждать, что я совершаю мошенничество?" - возразил Сунь Фулинь.
 
 Начальник Чжао посмотрел на Чжан Жуйцяна. Нет денежного обмена? Тогда мне будет трудно предъявить ему обвинение. Даже если бы он собрал 1 юань, это тоже можно было бы считать депозитом. Но сейчас не было обменяно ни цента, и это можно было расценить как попытку мошенничества.
 
 Нет. Раз мэр вызвал сюда начальника Чжана, этот вопрос должен быть решен. Наказанием за попытку мошенничества был только штраф и заключение под стражу на несколько дней. Наказания не должно быть достаточно, чтобы угодить мэру.
 
 "Вы думаете, что не ели, и это не считается мошенничеством? Мне достаточно доказать, что вы получили взамен какую-то выгоду, и это уже мошенничество!" Начальник Чжао повысил голос. Он не верит, что этот человек никогда не делал ничего плохого в своей жизни. Попав в участок, он выпытает у Сунь Фулина все. Даже если он украл ластик в школе, его тоже обвинят!
 
 Чжан Жуйцян нахмурился. Все верно. Контракт еще не был подписан. Они только устно общались. Можно ли это считать мошенничеством?
 
 Но его гнев не мог утихнуть, если бы этого парня не бросили в тюрьму.
 
 Этот Сунь Фулин был слишком злым. Он использовал чужое бессилие, чтобы заработать деньги. Он должен быть сурово наказан. Если бы это было в старые времена, его бы точно забили до смерти!
 
 "Старый Чжао, верни этого человека. Это доказательство". Чжан Жуйцян передал коробку с вибратором внутри начальнику Чжао.
 
 Начальник Чжао не стал открывать коробку. Он держал коробку в одной руке, а другой рукой схватил Сунь Фулиня и вышел из кабинета. Все, кто проходил мимо, были удивлены. Что случилось? Почему начальник полиции арестовал кого-то в офисе мэра? Разве этот человек не был бизнесменом, которого пригласил мэр?
 
 ......
 
 Фэн Юй ждал снаружи. Несмотря на то, что в его машине был кондиционер, в ней все равно было некомфортно. Когда начальник Чжао выходил из здания, таща за собой человека, его водитель сразу же бежал вперед, чтобы надеть на него наручники.
 
 Фэн Юй тоже вышел из машины и подошел к начальнику Чжао: "Начальник Чжао, мы давно не виделись. Это и есть тот мошенник, о котором говорил мэр?"
 
 Начальник Чжао был удивлен. Управляющий Фэн тоже знает об этом? Но когда он подумал об отношениях между Фэн Юем и мэром, было вполне нормально, что он знал об этом. Возможно, он сможет получить больше информации об этом деле от Фэн Юя.
 
 "Все верно. Мэр вызвал меня, чтобы привести этого человека на допрос. Мэр сказал, что этот человек совершал мошенничество! Менеджер Фэн, вы знаете, как этот человек обманывал других?"
 
 Фэн Юй чуть не разразился смехом. Он немного подумал, что лучше рассказать начальнику Чжао, чем Чжан Жуйцяну. Пока Фэн Юй ждал в машине, он увидел Чжан Жуйцяна, стоящего у окна. Причина, по которой Чжан Руйцян позволил ему остаться там и не выгнал его, может заключаться в том, что он хочет, чтобы Фэн Юй рассказал начальнику Чжао о деталях этого дела. Поэтому Фэн Юй прошептал на ухо начальнику Чжао и объяснил весь инцидент.
 
 Лицо начальника Чжао изменилось.
 
 Этот болван осмелился использовать авибратор, чтобы обмануть мэра, и почти преуспел в этом. Неудивительно, что мэр был взбешен. "Менеджер Фэн, спасибо, что рассказали мне об этом. Этот Сунь Фулинь хочет сделать наш город Бинг посмешищем для всей страны! Я постараюсь найти доказательства и бросить его в тюрьму!"
 
 Если мэр был обманут этим Сунь Фулинем, то не только мэр будет опозорен. Город Бин и все чиновники городского правительства, особенно департамент образования и полиции, станут посмешищем для всей страны!
 
 После ухода начальника Чжао, Фэн Юй медленно возвращается в кабинет Чжан Жуйцяна.
 
 "Я рассказал начальнику Чжао обо всем этом инциденте. Он должен быть в состоянии справиться с этим".
 
 Чжан Руйцян посмотрел на Фэн Юя и ничего не сказал. Лучше Фэн Юю рассказать об этом инциденте начальнику Чжао, чем ему. "Почему ты снова здесь? Думаешь, я попрошу тебя остаться на ужин?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Разве ты не должен угощать меня ужином? Я помог тебе в прошлый раз. Разве ты не должен выразить мне благодарность?"
 
 "Благодарность? На что ты нацелился в этот раз?!" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Почему ты так смотришь на меня? Разве я такой человек? Если меня что-то заинтересует в городе, разве я не заплачу? Я просто хочу задать тебе вопрос. Это вы его сейчас ударили? Если бы это был я, я бы его точно избил! Eh....... Почему ты толкаешь меня? Мы просто разговариваем. Брат Лю, перестань меня тащить. Я обсуждаю кое-что важное с мэром".
 
 Чжан Жуйцян яростно закричал: "Убирайся отсюда, или твой супермаркет не будет разрешен к открытию в городе Бин. Если вы откроете супермаркет в другом месте, мы вас скопируем!".
 
 "Брат Лю, ты слышал, что сказал твой лидер? Он хочет копировать нас и еще смеет говорить об этом с полным правом! Что он за человек?" - кричал Фэн Юй.
 
 "Управляющий Фэн, дверь не закрыта. Здесь есть люди. Пожалуйста, приходите в другой день. Мэр сегодня занят.
 
" Секретарь Люд вытащил Фэн Юя из кабинета и посмотрел на него, выходящего из здания. Он вытер пот со лба. После столь долгой работы на мэра сегодня был самый утомительный день! Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 или более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080734
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      Необыкновенный генийГлава 599 - Фармацевтические разработки города Бинг
 
 Сунь Фулин был доставлен начальником Чжао на допрос. После одной ночи допросов он сломался и признался, что пытался совершить мошенничество.
 
 Но он настаивает на том, что ему это не удалось, и его обвинение должно быть попыткой совершить мошенничество. Самым суровым наказанием должен стать крупный штраф. Хотя штраф был наложен только в случае освобождения Сунь Фулина, будет ли мэр доволен таким исходом? Начальник Чжао тоже был в ярости. Из-за этого Сунь Фулина у него чуть не начались неприятности. Даже если мэр ничего не сказал, он не отпустит его так просто.
 
 После некоторого расследования Чжао выяснил, что Сунь Фулинь не имеет ни гроша в кармане. Он все еще должен деньги за проживание в городе Бин. Сунь Фулин также подписал контракт с типографией на печать упаковки для вибраторов. На упаковке будет напечатана надпись Eye ProtectionDevice.
 
 В этом контракте была задействована огромная сумма денег. Поскольку депозит был внесен, его можно было рассматривать как доказательство. Кроме того, СанФулин задолжал поставщикам и не платил по банковским кредитам. Все вокруг него было перерыто.
 
 Хотя все обвинения не тянут на пожизненное заключение, он должен провести за решеткой не менее 10 лет. Этот нечестивый бизнесмен должен был жестоко поплатиться за свои преступления!
 
 .......
 
 Компания Bing City Pharmaceutical развивалась успешно. Всего несколько лекарственных добавок принесли большую прибыль. Заказы на эту продукцию поступали безостановочно. Компании даже не нужно было посылать своих продавцов, чтобы получить бизнес.
 
 Грипп, желудочные, противовоспалительные. И т.д. Лекарства также хорошо продавались. Фармацевтическое предприятие города Бинг должно быть лучшей фармацевтической компанией Китая. Если нет, то она должна быть, по крайней мере, второй по эффективности. Рост и прибыль должны быть первыми в стране!
 
 Топ-менеджмент компании был доволен результатами.
 
 Их лекарства рекламировались как безопасные, а одобрение чемпионов мира дало отличные результаты.
 
 Фэн Юй не позволил им повысить цены на свои лекарства. В противном случае они повысили бы цены как минимум на 10%. Фэн Юй считал, что эти препараты могли бы производить и другие фармацевтические компании. Действие препаратов было примерно одинаковым. Они не должны повышать цены из-за прибыли.
 
 Конечно, если бы фармацевтическая компания Бинг Сити была известна за границей, как в Китае, все было бы по-другому. Фэн Юй не возражает против повышения отпускной цены за границей, чтобы заработать деньги. В Китае прибыль Bing City Pharmaceutical Enterprise уже была выше, чем у большинства других фармацевтических компаний. Хотя глюконат цинка и другие медицинские добавки Bing City Pharmaceutical экспортировались в другие страны и приносили высокую прибыль, но по сравнению с этими фармацевтическими ТНК они все еще были далеко позади.
 
 Появится ли в будущем какое-либо лекарство из Китая, которое станет известным в других странах? Да. Это тип лекарства под названием YunnanBaiyao. Скандал с государственным предприятием, которое незаконно нарушило контракт, и на него подала в суд частная компания.
 
 Это лекарство широко использовалось спортсменами, и многие семьи держат флакон в своей домашней аптечке. Это лекарство может остановить кровотечение и облегчить боль. У детей обязательно случаются удары и падения. Формула этого юньнаньского байяо была национальной тайной, и уже одно это повышало стоимость препарата. Но в настоящее время компания все еще не изобрела аэрозольный спрей. Препарат выпускается только в форме порошка и капсул. Это значительно ограничивало их рост.
 
 В прошлом году Фэн Юй сказал своим сотрудникам в фармацевтической компании Bing City связаться с фабрикой Yunnan Baiyao. Он хотел купить формулу лекарства. Но фармацевтическое предприятие "Бинг Сити" было приватизировано и не являлось государственным предприятием.
 
 Завод не хочет продавать. В прошлой жизни Фэн Юй, компания "Синьхуа" также пыталась купить формулу, и более 2 миллиардов юаней были заблокированы в их попытке в течение более чем года. Их потери были значительными. Но в прошлой жизни Фэн Юй компания Yunnan Baiyao хотела экспортировать свои лекарства в США и была вынуждена печатать свои ингредиенты на этикетке из-за американских правил. Секретная формула китайской компании YunnanBaiyao была напечатана на упаковке тех продуктов, которые экспортировались в США.
 
 В прошлой жизни у Фэн Юя был друг, который купил этот юньнаньский байяо в США. Его друг оставил это лекарство в доме Фэн Юя, и Фэн Юй несколько раз читал этикетки, когда ему было скучно. Boea Clarkean 85 мг, Galanga 30 мг, Cranebill 36 мг, Tienchi200 мг, Companatum 57,5 мг, Chinese Yam 66,5 мг.
 
 Фармацевтические предприятия города Бинг имели фабрику по производству китайских традиционных лекарств. Фэн Юй рассказал им об этой формуле и сказал, что купил ее у старого китайского врача за 1 миллион юаней. Он попросил свою фабрику исследовать и попытаться разработать это лекарство.
 
 После тестирования формулы было установлено, что она эффективна. Но дальнейшие исследования показали, что формула Фэн Юя немного отличалась от формулы Юньнань Байяо. Это означает, что Юньнань Байяо либо скрыла свой метод от США, либо Фэн Юй что-то неправильно запомнил.
 
 Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни в Интернете было сказано, что в состав "Юньнань Байяо" входят компоненты кудзу и женьшеня. Фэн Юй попросил китайскую фабрику традиционных лекарств провести исследования и эксперименты над этой формулой. Он также попросил их исследовать аэрозольный спрей, чтобы совместить его с лекарством. Он хотел разработать тип медицинского аэрозольного спрея, который будет дезинфицировать, лечить и не травмировать кожу. Это был главный приоритет Фэн Юя. Если фармацевтическое предприятие города Бин сможет разработать медицинский аэрозоль "Юньнань Байяо" из его прошлой жизни, то это станет их главным продуктом и значительно повысит имидж компании!
 
Что касается антибиотиков и противовоспалительных препаратов, производимых заводом, то они останутся. Прибыль от этих лекарств, может быть, и невелика, но они все равно хорошо продавались. Продажи этих дополнительных лекарств также упадут, когда другие фармацевтические компании представят более дешевые и аналогичные препараты.
 
 Хотя у Фэн Юя не было возможности повысить репутацию фармацевтического предприятия Bing City за рубежом, книга стала бестселлером. Фэн Юй не ожидал, что книга будет настолько популярной. Наверное, это связано с экспертами, которые написали книгу. Неважно, в Китае или за границей, люди будут доверять этим специалистам и экспертам. Кроме того, книга не продавалась по высокой цене. В книге утверждалось, что она содержит суть китайской традиционной медицины, насчитывающей несколько тысяч лет, и ее рекомендовали эксперты по всему миру. Как содержание книги может быть неверным?
 
 Кроме тех стран, которые живут в нищете или воюют, в какой стране люди не заботятся о своем здоровье? Книга была продана тиражом более 10 миллионов экземпляров по всему миру, а только в Китае было продано более 3 миллионов экземпляров!
 
 Фэн Юй мог заработать около 3 юаней на каждой проданной копии этой книги. Это означает, что за последние 6 месяцев после выхода книги Фэн Юй заработал более 30 миллионов юаней. После того как количество проданных экземпляров достигло 10 миллионов, Фэн Юй снова использовал мягкую рекламу в газетах по всему миру, чтобы попытаться еще больше увеличить продажи.
 
 Даже если количество проданных копий
 
 не побьет рекорды Гиннеса, но пока концепция субоптимального здоровья существует, люди будут продолжать покупать эту книгу. Кроме того, каждый год будут выходить новые издания. В будущем тираж книги может достигнуть 100 миллионов экземпляров!
 
 Благодаря этой книге и рекомендациям экспертов из других стран, продажи лекарственных добавок фармацевтической компании Bing City Pharmaceutical увеличились. На этот раз Фэн Юй нашел еще одну возможность заработать. Примечания переводчика:
 
 YunnanBaiyao
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Yunnan_Baiyao
 
Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 или более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080735

    
  





  Экстраординарный гений Глава 596


  

    
      Необыкновенный генийГлава 600 - Медицинский пластырь (часть 1 из 2)
 
 Самым популярным фармацевтическим брендом в Китае в настоящее время была компания Bing City Pharmaceutical. Вторым был пластырь, а третьим - Janssen.
 
 Второй и третий бренды были совместными предприятиями. Все они принадлежали американскому фармацевтическому гиганту. Этим фармацевтическим гигантом была компания Johnsonand Johnson!
 
 Johnson and Johnson была одной из 5 крупнейших фармацевтических компаний в мире, и у нее был самый широкий ассортимент продукции. Большая часть их бизнеса была связана с производством товаров для здоровья и медицинского обслуживания. У Janssen были патенты, и Bing City Pharmaceutical Enterpris не могла имитировать ее продукцию. Но Band-aid был другим. Это был просто лейкопластырь или медицинский пластырь. Технология была очень простой.
 
 В прежней жизни Фэн Юй в газетах писали, что назначение пластырей - останавливать кровотечение и предотвращать инфекцию. Они не способствуют заживлению ран. Если только речь не шла о специальных пластырях, производимых Юньнань Байяо. Но они стоили очень дорого, и сходить в больницу, чтобы промыть раны, было дешевле.
 
 Именно поэтому пластырь занимал самую большую долю рынка медицинского пластыря. Фэн Юй не видел других конкурентов. Возможно, конкуренты и были, но никто не хотел покупать их продукцию.
 
 Люди нынешней эпохи склонны считать, что популярные товары лучше. Пластырь был самым известным медицинским пластырем, и большинство людей даже не знали, что этот продукт называется медицинским пластырем. Они называли этот продукт пластырем!
 
 Хотя в этом нет ничего плохого, Фэн Юй считал, что медицинские препараты должны быть известны по названию, а не по бренду компании. Он не хотел позволить "Джонсон и Джонсон" заработать все деньги. Почему этот медицинский пластырь не может быть популярным продуктом фармацевтического предприятия города Бинг?
 
С точки зрения Фэн Юя, лейкопластырь был всего лишь разновидностью медицинского пластыря, и это была старая модная конструкция, в центре которой находилась маленькая неадгезивная впитывающая подушечка. Он не был водонепроницаемым и не пропускал воздух.
 
 Самое смешное, что многие потребители думали, что BandAid - это оригинальный продукт, а другие медицинские пластыри - имитация! Даже если эффект от продуктов был одинаковым, а другие бренды были дешевле, потребители не будут покупать другие бренды.
 
 Фэн Юй мог позволить фармацевтической компании Bing City Pharmaceutical Enterpriseproduce медицинские пластыри, которые были водонепроницаемыми и воздухопроницаемыми. На пластыри можно было наносить мультяшные рисунки. Учитывая репутацию фармацевтической компании Bing City Pharmaceutical Enterprise, Фэн Юй не беспокоился, что потребители подумают, что его медицинские пластыри - подделка.
 
 Кроме того, стоимость медицинских пластырей была очень низкой. В нынешнюю эпоху их стоимость составляла не более 10 центов юаней, но розничная цена могла достигать 1 юаня. Прибыль была огромной!
 
 Хотя дистрибьюторы и розничные торговцы получат свою долю, Фэн Юй был уверен, что оптовая цена пластыря составляет более 40 центов за штуку. Это было как минимум в 3 раза дороже!
 
 Пластыри приносили огромные прибыли компании Johnson andJohnson. Только в Китае Band-Aid контролирует более 98% доли рынка!
 
 Это был простой бизнес, но другие не могли войти в него. В основном это было связано с брендингом. Но у Bing City Pharmaceutical нет проблем с брендингом. У Фэн Юя нет высоких требований. Он поставил себе цель занять 30% доли рынка в этом году. Он будет размещать рекламу в СМИ, а с его каналами сбыта не должно быть проблем с тем, чтобы обогнать Band-Aid и стать ведущим брендом медицинского пластыря в Китае!
 
 Таким образом, Фэн Юй сказал генеральному директору фармацевтического предприятия города Бинг, чтобы тот разработал свой собственный медицинский пластырь. Их пластырь не должен быть таким же, как пластырь. Пластырь был коричневого цвета. Этот цвет был выбран для того, чтобы он не был слишком заметен при использовании на коже.
 
 Поэтому Фэн Юй решил стать противоположностью пластыря. Его пластыри должны быть как можно более красочными. Больше всего пластырями пользовались дети. Большинство взрослых не обращают внимания на небольшие порезы или раны, а дети чаще всего падали или травмировались. Они были молоды, и люди заметят их пластыри, независимо от того, какого они цвета.
 
 Пластырь Фэн Юя должен быть цветным, на нем даже можно напечатать героев мультфильмов. Независимо от детей и молодых девушек, им это понравится. Кроме того, медицинский пластырь должен быть водонепроницаемым. Таким образом, люди не будут бояться намочить раны, а если погода теплая, их пот не попадет на раны. Кроме того, такие дышащие пластыри больше подходят для спортсменов. Когда Фэн Юй рассказал о своих идеях руководителям фармацевтической компании Bing City PharmaceuticalEnterprise, все они сочли его гением. Рынок медицинских пластырей был огромен, и если они преуспеют, это принесет не менее 10 миллионов юаней прибыли в год.
 
 Себестоимость производства также была очень низкой. Даже если они потерпят неудачу, их потери не будут большими. Но если они преуспеют, их прибыль будет огромной. Низкий риск, высокая прибыль. Не было причин, почему бы им не производить медицинские пластыри.
 
 Конечно, чтобы конкурировать с Band-Aid за долю рынка, они должны были объяснить потребителям, что этот продукт называется пластырями, а не Band-Aid. Band Aid - это только название бренда. Это снизит влияние бренда Band Aid.
 
 Бренд медицинского пластыря фармацевтического предприятия Bing City должен легко запоминаться потребителям и демонстрировать отличия от Band-Aid. Но после многих раундов мозгового штурма никто не был удовлетворен предложениями. Фэн Юй хотел назвать пластырь брендом Huatou, но руководители сказали ему, что это название не будет одобрено.
 
 Бренд Тай Хуа? Фэн Юй почувствовал, что это звучит не очень красиво. У него было много продуктов под маркой Tai Hua, и использовать Tai Huaon для медицинских продуктов было бы не очень уместно.
 
 Это не повысит статус бренда и даже может привести к падению репутации бренда.
 
 Что касается Wind and Rain, Aiwa не могла этого сделать. Это были марки электроприборов, и если бы они использовали эти марки на медицинских товарах, это могло бы снизить репутацию фармацевтического предприятия Bing City.
 
 В итоге никто не смог придумать подходящего названия бренда. ВуЧиган предлагает использовать аптеку "Бинг Сити" и назвать ее "Медицинский пластырь аптеки Бинг Сити". Если они будут использовать это название, им не нужно будет регистрировать эту торговую марку. Кроме того, будет не очень хорошо иметь много торговых марок в рамках фармацевтического предприятия Bing City. Все сотрудники высшего руководства сочли это предложение хорошим и согласились с ним. Дизайн пластырей был передан Лю Майклу и его команде. Это также была компания Фэн Юя.
 
 В качестве персонажей мультфильма будет использован Король Обезьян из "Путешествия на Запад". Все считали, что Короля Обезьян в качестве главного героя будет достаточно. Кто захочет наклеить на себя пластырь с Пигси? Ша Вуцзин или Сэнди, да и Трипитака тоже не подойдут. Но Фэн Юй сказал Лю Майклу и его команде разработать Пигси как милого персонажа. Его уши можно сделать крыльями. Сэнди можно сделать свирепым персонажем, а Трипитаку - добрым и благожелательным. Белый дракон может быть выполнен в виде красавца. Он был третьим сыном короля-дракона, а принцы в сказках должны быть красивыми.
 
 В сказке могут быть и другие персонажи, такие как Король Демонов Бык, Красный Мальчик и Гуаньинь. Необходимо включить всех персонажей сказки. Персонажи могут быть красивыми, симпатичными, милыми или свирепыми. Это должно быть так, чтобы нравиться и детям, и взрослым!
 
 Фэн Юй считал, что с этой серией пластырей дети захотят наклеить их, даже если у них нет ран или порезов. Это будет просто как наклейки.
 
 Этот мультяшный водонепроницаемый медицинский пластырь станет оружием Фенг Ю, которое будет конкурировать с пластырем!
 
 Примечания переводчика:
 
 Хуа Туо
 
https://en.wikipedia.org/wiki/Hua_Tuo
 
 Путешествие на Запад
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Journey_to_the_West
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам о необычайной гениальности и 2 предварительным главам о власти и богатстве.
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 или более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080837
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      Необыкновенный генийГлава 601 - Медицинский пластырь (часть 2 из 2)
 
 Новый год по лунному календарю только что закончился, и все еще были в праздничном настроении. Люди вернулись на работу, и первое, что они делали, это читали газеты. В любом случае, у большинства людей не так много дел после праздников.
 
 А? Почему здесь реклама на всю страницу? Что это за товар? Медицинский пластырь? Что такое медицинский пластырь?
 
 В рекламе говорилось, что это пластырь, который можно легко наклеить на небольшую ранку. Читатели посмотрели на фотографии и поняли, что это пластырь, который несколько лет назад рекламировали по телевидению. Но в рекламе говорилось, что пластыри компании Bing City Pharmaceutical были более эффективными. Он был водонепроницаемым и дышащим. А главное, он был рекомендован Главным управлением спорта.
 
 Фэн Юй быстро заставил Главное управление спорта рекомендовать его продукцию. Он спонсировал их только своими медицинскими пластырями и пожертвовал им 1 миллион юаней. Взамен он получил разрешение печатать слова "Рекомендовано Главным управлением спорта" на упаковке и упоминать об этом в рекламных роликах. По вечерам люди видели рекламу пластыря на канале CCTV2.
 
 Ребенок играл дома, случайно упал и ударился головой. На голове образовался небольшой порез, и ребенок сидел и плакал. Его мать достала пластырь и наклеила его на голову ребенка.
 
 Ребенок сказал, что наклеивать пластырь на голову некрасиво, но мать сказала ему, что он хорошо выглядит с пластырем. Ребенок посмотрел на себя в зеркало. Гипс был красивым. На нем был напечатан король обезьян. Ребенок засмеялся, а его мать улыбнулась.
 
 Затем на экране появился врач в белом халате, который представился профессором медицинского университета города Бинь Чжоу Айрен. Он сказал, что если у детей есть открытые раны, лучше всего как можно скорее заклеить их пластырем. Это остановит кровотечение и предотвратит инфекции.
 
 Камера уменьшила масштаб и сменилась крупным плакатом. На плакетках были изображены различные персонажи "Путешествия на Запад".
 
 Раздался голос за кадром: "Водонепроницаемые медицинские пластыри аптеки Бинг Сити. Фармацевтическое предприятие "Бинг Сити". Безопасное лекарство! Рекомендовано Главным управлением спорта!
 
 Эта реклама привлекла внимание детей и их родителей. Водонепроницаемый? Это значит, что раны не будут мокнуть? Этот пластырь был произведен фармацевтическим предприятием города Бинг. Это должен быть качественный продукт. Кроме того, его используют спортсмены из Главного спортивного управления. Детей привлекли герои мультфильмов на пластырях. Эти рисунки на пластырях были красивыми. Пластыри выглядели красивее, чем пластыри. Рекламой занимались не только газеты и телевидение. Даже радиостанции рассказывали об этом пластыре. Они рекомендовали своим слушателям свойства продукта и сравнивали их с традиционными пластырями. Радиоведущие не говорили, что собой представляют традиционные пластыри. Но слушатели знали, что речь идет о пластырях. Этот пластырь от аптеки "Бинг Сити" был лучше пластыря?
 
 Когда фармацевтическое предприятие "Бинг Сити" рекламировалось на CCTV, в газетах и на радио, компания "Пластырь" знала об этом. В прошлом были и другие компании, которые пытались продавать пластыри. Но они не могли сравниться с Band-aid.
 
 Но после того, как пластырь компании Bing City Pharmaceutical Enterprise вышел на рынок, они заметили, что пластыри можно найти во всех аптеках. Band-aid почувствовал угрозу.
 
 Компания Band-aid немедленно провела совещание, чтобы попытаться противостоять Bing City Pharmaceutical Enterprise. Они не могут ждать, пока их доля рынка будет отнята, и только потом реагировать. Это будет слишком поздно.
 
 ......
 
 "Это всего лишь водонепроницаемый пластырь. Мы также можем производить его. Мы также представим водонепроницаемый пластырь. Потребители все равно выберут нас!" сказал заместитель генерального директора компании Band-aid, иностранец.
 
 Компания Band-aid была изобретателем этого пластыря.
 
 Как они могли не иметь водостойких и дышащих штукатурок? Они только считали, что нет необходимости вводить их в Китае, потому что стоимость водостойкой штукатурки была выше. Они уже монополизировали рынок с помощью обычных пластырей. Не было необходимости вводить более качественные продукты.
 
 Но теперь у Band-aid появился сильный конкурент. Это было широко известное фармацевтическое предприятие города Бинг. Она вела агрессивную рекламу и представляла для них угрозу.
 
 Высшее руководство Band-aid не очень беспокоилось. Почти все в Китае знали о пластыре, а медицинский пластырь был еще новым термином. Потребители не должны были легко принять его.
 
 После того как фармацевтическая компания Bing City Pharmaceutical Enterprise представила водонепроницаемый и дышащий пластырь, Band-aid немедленно представила аналогичную продукцию. Будучи одной из ведущих компаний по производству пластырей в мире, они не могли позволить себе потерять китайский рынок.
 
 Более того, Band-aid уже почти 3 года как вышла на китайский рынок. Бренд Band-aid уже был принят китайцами, и, учитывая известность бренда в Китае, они были уверены, что смогут завоевать фармацевтическое предприятие Bing City.
 
 Фэн Юй получил звонок от генерального директора Bing City PharmaceuticalEnterprise, который сообщил ему, что Band-aid также представила водонепроницаемый и дышащий пластырь. Хотя Bing City Pharmaceutical Enterprisprisewas поставляла пластыри в большинство аптек, их продажи были не очень хорошими.
 
 Фэн Юй посоветовал ему сохранять спокойствие. Водонепроницаемость и воздухопроницаемость были лишь одной из характеристик. Настоящим преимуществом пластырей были мультяшные отпечатки. Пластырю было трудно подражать им.
 
 Фэн Юй потер подбородок. Если бы пластыри продавались только в аптеках, дети не смогли бы их купить. Их родители не будут часто ходить в аптеки. Лучшее место для продажи пластырей - это маленькие магазины!
 
Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни в этих маленьких магазинчиках тоже продавали пластыри. Пластыри были тем же самым, что и бинты. Маленьким магазинчикам разрешалось продавать их, а в некоторых магазинах даже проводились акции на пластыри.
 
 Почему же тогда пластыри фармацевтического предприятия города Бинг не могут продаваться в этих маленьких магазинах? Она может использовать ту же стратегию, что и Lehaha. Она может продаваться в небольших магазинах рядом со школами и быстро захватить сегмент маленьких детей.
 
 Фэн Юй рассказал об этой стратегии генеральному директору Bing City PharmaceuticalEnterprise. Генеральный директор засомневался. Эти маленькие магазины продавали бытовые товары и продукты питания. Как они могут продавать медицинскую продукцию?
 
 Генеральный директор видел, как напитки Lehaha продавались в маленьких магазинчиках рядом со школами. Но Lehaha продавала напитки, а они продавали медицинские пластыри. Как это может быть одно и то же?
 
 Но когда генеральный директор подумал о чудесном способе Фэн Юя продавать медицинские добавки, он решил поверить ему. Для генерального директора Фэн Юй был словно бог продаж и маркетинга. Кроме того, Фэн Юй был одним из директоров компании, и он не сделает ничего, что могло бы навредить компании. В фармацевтическом предприятии города Бинг в настоящее время работало много продавцов - бывших государственных служащих. Некоторые из них умели хорошо говорить и добились отличных результатов. Некоторые не выдержали работы в сфере продаж и уволились. Городские власти перевели их на новую работу.
 
 Те, кто остался, хорошо справлялись с продажами. Генеральный директор фармацевтического предприятия города Бинг был уверен, что они смогут убедить людей в том, что пластырь - это всего лишь марка пластыря, а не единственная марка пластыря на рынке. Фэн Юй отметил, что после того, как они изменят мышление людей, компания Band-aid больше не сможет монополизировать рынок. Это лишь вопрос времени, когда они будут побеждены.
 
 Когда Фенг Юсайд сказал, что фармацевтическая компания Bing City станет ведущей фармацевтической компанией Китая, никто ему не поверил. Но теперь продажи и прибыль фармацевтической компании Бинг Сити поднялись с 30-го места на второе. В этом году они должны были обогнать и занять первое место.
 
 Шанхайская фармацевтическая компания также была одним из акционеров Band-aid. Если фармацевтическое предприятие города Бинг сможет обойти Band-aid, то оно, несомненно, станет номером один в Китае!
 
 Фэн Юй также сказал, что общий объем продаж этих пластырей может достигать более 100 миллионов штук в год. Если Bing CityPharmaceutical Enterprise сможет захватить 30% доли рынка, а прибыль будет составлять 30 центов за штуку, то прибыль составит почти 10 миллионов юаней!
 
 За эти 10 миллионов юаней мы будем сражаться до смерти с "Band-aid"!
 
 Примечания переводчика. Главное управление спорта
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/General_Administration_of_Sport_of_China
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080838
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      Необыкновенный генийГлава 602 - Эксклюзивный поставщик
 
 Фармацевтическое предприятие города Бинг организовало рекламные акции возле школ во многих районах, и руководство компании "Band-aid" смеялось над своими задницами.
 
 Как вы думаете, что вы продаете? Канцелярские товары? Игрушки? Еду? Это были пластыри! Никто в здравом уме не будет проводить рекламные акции для пластырей!
 
 Рекламная цена обычных водонепроницаемых и воздухопроницаемых пластырей была дешевой, они продавались по 80 центов за штуку и по 5 штук в упаковке. Пластыри с мультяшными принтами были немного дороже, их промо-цена составляла 1,20 юаней за штуку, и они также продавались в упаковках по 5 штук. Когда руководство Band-aid узнало, что рекламные акции Bing CityPharmaceutical Enterprise увенчались успехом, оно рассмеялось еще сильнее. Сколько денег можно заработать на этих пластырях? Самый дорогой стоил всего 1,20 юаней. Сколько пластырей нужно продать, чтобы покрыть расходы на зарплату и транспортировку?
 
 Эти рекламные акции приносили компании убытки!
 
 Кто будет покупать медицинские товары на улицах? Кто будет покупать медицинские пластыри на дорогах? Те люди, которым нужны эти товары, пойдут в больницы, поликлиники и аптеки.
 
 Даже если рекламные акции привлекали много покупателей, Band-aid не волновался. Они никогда не слышали о том, чтобы кто-то проводил акции по продаже медицинских товаров на улицах, и они все равно будут хорошо продаваться!
 
 Band-aid до сих пор не знает, что сотрудники фармацевтического предприятия Bing City PharmaceuticalEnterprise подсчитали общий объем продаж за время проведения акций. За последние 3 дня рекламные акции на улицах привлекли большое количество людей и успешно представили им пластыри аптеки Бинг Сити.
 
 Самыми популярными были пластыри с мультяшными принтами. Многие дети упрашивали родителей купить им эти пластыри. Когда дети учатся в школе, они часто играют со своими друзьями и обычно получают порезы и синяки. Хорошо иметь дома пластыри наготове". Это было рекламное сообщение фармацевтической компании Bing City.
 
 Хотя пластыри с мультяшными принтами стоили дороже обычных, это все равно было приемлемо для родителей. Самое главное, что их дети не будут считать пластыри уродливыми и не захотят их наклеивать.
 
 За последние три дня фармацевтическое предприятие города Бинг продало более 1 миллиона штук. Хотя зарплата сотрудников была не из дешевых, прибыли от продажи пластырей хватило, чтобы покрыть все расходы. Фармацевтическое предприятие Bing City не получило прибыли от рекламных акций, но и не понесло убытков. Они смогли познакомить потребителей со своей продукцией и дать им возможность запомнить свой бренд.
 
 В будущем, когда семьи будут покупать пластыри, они будут вспоминать не только пластырь. Некоторые семьи также подумают о покупке пластырей фармацевтического предприятия BingCity. В этот период сотрудники фармацевтической компании Bing City Pharmaceutical Enterprise связались с некоторыми дистрибьюторами. Это были дистрибьюторы, которые поставляли товары в небольшие магазины. Когда дистрибьюторы встретились с продавцами из Bing City Pharmaceutical Enterprise, они были шокированы. Мы - дистрибьюторы, поставляющие товары в эти маленькие магазины. Почему фармацевтическая компания ищет нас? Разве вы не должны связаться с этими фармацевтическими компаниями?
 
 Но когда они узнали, что фармацевтическая компания Bing City Pharmaceutical Enterprispris хочет продавать свои пластыри в маленьких магазинах, все дистрибьюторы пришли в восторг. Маленьким магазинам разрешили продавать пластыри? Им разрешили распространять эти пластыри?
 
 Все дистрибьюторы не получали никакой информации о том, разрешено ли им продавать этот продукт в маленьких магазинах. Но не было никакого письменного правила о том, что им запрещено продавать. Большинство людей знали, что пластыри не являются лекарствами. Это небольшой бинт, который используется в чрезвычайных ситуациях.
 
 Поскольку пластыри использовались в чрезвычайных ситуациях, то они должны были продаваться в самых популярных розничных магазинах.
 
 В эту эпоху в Китае было не так много аптек, в отличие от будущих лет, где аптека была на каждом углу. Когда люди хотели купить пластыри, им приходилось идти в больницу, поликлинику или аптеку.
 
 В некоторых деревнях людям приходилось ездить в городскую больницу. Не в каждой деревне была клиника. Но в каждой деревне есть небольшой магазин! Людям было бы удобно покупать этот продукт, если бы он продавался в магазинах. Поскольку это считалось лазейкой в правилах, дистрибьюторы не упустят такую возможность заработать. Но дистрибьюторам пришлось подписать эксклюзивный контракт с Bing City PharmaceuticalEnterprise. Они не против подписать этот контракт, так как компания разрешила им вернуть весь товар, если вышестоящее руководство запретит им продавать пластыри в маленьких магазинах. Если дистрибьюторы будут оштрафованы, компания поможет им оплатить штрафы.
 
 Все это было четко прописано в договоре. Дистрибьюторы сразу же согласились и подписали контракты. Согласно договору, все дистрибьюторы должны были повесить рекламные плакаты в своих магазинах. Фэн Юй в это время тоже не бездельничал. Он просматривал свои контакты. Он хотел получить большой заказ на свои пластыри!
 
 ......
 
 Генерал Ган, я Фэн Юй из компании Bing City Machinery Company. Вы свободны сегодня? Мне нужно кое-что с вами обсудить". Фэн Юй позвонил генералу Ганю. Он был ответственным за закупки в армии. Он должен был иметь право голоса при покупке товаров медицинского назначения. "О, это менеджер Фэн? Вы думаете угостить меня ужином?" пошутил генерал Гань.
 
 "Ужин - не такое уж большое дело. Но то, что я хотел с вами обсудить, очень важно. Вы не против Куаньчжуда? Я закажу столик сегодня вечером, и мы сможем поговорить во время ужина". "Хорошо, я зайду к вам после работы". Генерал Ган с нетерпением ждал Куаньчжуда. Армейские офицеры в эту эпоху зарабатывали не очень много.
 
Хотя военные много тратили на вооружение, когда рядом главный архитектор, кто осмелится получать откаты? Даже если он генерал, он не может получить компенсацию, если обедает в Куанджуде. ......
 
 "Что ты сказал? Вы хотите, чтобы наша армия пользовалась исключительно продукцией фармацевтического предприятия "Бинг Сити"?" Генерал Гань почувствовал, что этот обед был не простым.
 
 "Именно так. Препараты нашего фармацевтического предприятия "Бинг Сити" являются комплексными и пользуются авторитетом. У нас работает много экспертов, мы также сотрудничаем с зарубежными фармацевтическими компаниями. В настоящее время мы являемся одной из ведущих фармацевтических компаний в Китае. Если военные будут работать с нами, вы сможете получать лекарства по более низким ценам. Это сэкономит деньги для военных".
 
 Генерал Ган покачал головой: "Менеджер Фэн, давайте прекратим дискуссию. Я не могу помочь вам в этом вопросе. Если вы говорите об автомобилях SongjiangMotors, то у нас есть планы по закупкам на следующий год, и я могу пообещать молодежи, что мы будем заказывать у вас. Но вы же производитель автомобилей, почему вы инвестируете в фармацевтические компании?".
 
 Фэн Юй был разочарован. Похоже, что генерал Гань был не намерен ему помогать. Но он не сдастся. "Тогда как насчет других продуктов, или одного конкретного продукта - гипса? В настоящее время на рынке только Band-aid и Bing City Pharmacy являются лучшими брендами. Военные не должны чувствовать себя комфортно, если будут заказывать у других мелких фабрик, верно? Кроме того, пластырь - это продукт совместного предприятия. Было бы лучше позволить нашим китайским коллегам заработать эти деньги, а не иностранцам. Если вы позволите нам рекламировать, что мы являемся единственным поставщиком пластыря для китайской армии, я не против поставлять его бесплатно". Фэн Юй сказал.
 
 "Как хотите! Не упоминайте о транспортных средствах. Вы все еще хотите, чтобы армия рекламировала вашу штукатурку? Ни в коем случае. Но мы все еще можем использовать ваши пластыри при условии, что ваши пластыри должны быть дешевыми".
 
"Водонепроницаемая и дышащая штукатурка стоит 30 центов за штуку, а в упаковке ее 5 штук. Оптовая цена составляет 1,5 юаня, а розничная - 4,80 юаня. Мы не получим никакой прибыли, если будем продавать по такой цене".
 
 "Нет прибыли? Тогда почему вы все еще продаете?" Генерал Гандос не верил, что прибыли нет.
 
 "Мы продаем так дешево, потому что вы - армия. Это также считается поддержкой китайской армии. Это считается хорошим делом для всех вас". сказал Фэн Юй. Хотя водонепроницаемая и дышащая штукатурка имела более высокую стоимость, при крупномасштабном производстве ее стоимость можно было снизить до 20 центов. Компания все еще могла получить некоторую прибыль, если бы продавала его военным.
 
 "Это...... Хорошо. Я попрошу за вас. Если пластыри вашего фармацевтического предприятия "Бинг Сити" дешевле и эффективнее, то это не должно быть проблемой."
 
 "Спасибо. Давайте выпьем!" Фэн Юй поднял наполовину наполненный бокал пива и опрокинул полную кружку генерала Гана. Тот утопил свое пиво. Фэн Юй 4 раза поднимал тост за генерала Ганя одной и той же кружкой!
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080839

    
  





  Экстраординарный гений Глава 599


  

    
      Необыкновенный генийГлава 603 - Стратегия медицинского гипса
 
 Соглашение об эксклюзивном поставщике с военными было быстро подписано. Генерал Ган все еще имел право голоса при закупке медицинских препаратов. Кроме того, расценки фармацевтического предприятия города Бинг были гораздо ниже, чем у "Пластыря".
 
 Но Фэн Юй все еще не был удовлетворен. Одного этого было недостаточно, чтобы победить Band-aid.
 
 В его прошлой жизни прошло 5 лет после того, как Юньнань Байя представила свои лечебные пластыри, прежде чем Band-aid был побежден. Это означает, что через 2 года после выхода Band-aid на китайский рынок присутствие бренда сильно выросло, и он удерживал большую часть доли рынка в течение следующих 10 лет.
 
 В этот период существовало множество компаний по производству медицинских пластырей. Но ни одна из них не могла конкурировать с Band-aid. Если бы не помощь правительства, Yunnan Baiyao потребовалось бы более 5 лет, чтобы победить Band-aid.
 
 Даже после того, как Yunnan Baiyao победила Band-aid по объему продаж, но было проведено исследование рынка. Band-aid все еще оставался маркой пластырей номер один, а Yunnan Baiyao была на втором месте.
 
 Конечно, это было связано с тем, что в прошлой жизни Фэн Юй Band-aid монополизировал рынок более 10 лет. Другим компаниям было трудно обогнать их.
 
 Фэн Юй был полон уважения к компании Yunnan Baiyao. Они успешно обогнали Band-aid по объему продаж!
 
 У Фэн Юя не хватило терпения ждать 5 лет. Гистаргету хватило 2 лет. За 2 года он хочет обогнать Band-aid по объему продаж, прибыли, брендингу и другим направлениям. Он должен был перешагнуть через Band-aid.
 
 Это помешает Johnson and Johnson контролировать китайский рынок. В прошлой жизни Фэн Юя, незадолго до того, как он вернулся в эту жизнь, несколько ведущих фармацевтических компаний в основном принадлежали иностранным компаниям или совместным предприятиям с международными компаниями. Настоящие китайские фармацевтические компании были далеко позади них.
 
 Фармацевтическая промышленность была важной отраслью.
 
 Было очень грустно видеть, как иностранные компании контролируют промышленность в Китае.
 
 В этой жизни Фэн Юй не хочет, чтобы подобное повторилось. В Китае есть прекрасные исследователи, но у них недостаточно спонсоров для их исследований. У них нет достаточных средств для продвижения своих результатов. Многие из лучших лекарств в мире были разработаны китайскими учеными и группами исследователей с китайскими учеными в составе. Исследования обычно проводятся группой под руководством профессора и при содействии его студентов. Студенты-исследователи могут внести основной вклад в работу, но в конечном итоге кто получает наибольшую заслугу?
 
 Профессор!
 
 Это потому, что большинство людей думают, что команда получила результаты благодаря руководству профессора. Но это было неправдой.
 
 Фэн Юй поддерживал множество исследователей. Многие из них были способными и могли разработать доступные и эффективные лекарства. Именно этого Фэн Юй и хотел от них. Взамен Фэн Юй обеспечит им финансирование и репутацию.
 
 Вы внесли свой вклад в развитие медицины, и вы должны получить похвалу. Это была сделка. Фэн Юй платил им и получал прибыль от их исследований. Исследователи получают известность и средства на новые проекты.
 
 Например, формула Юньнань Байяо, о которой вспомнил Фэн Юй. Исследователи из фармацевтического предприятия города Бинг обнаружили, что формула была неточной и не такой эффективной, как настоящий юньнаньский байяо. Но после того, как исследователи из фармацевтического предприятия города Бинг, профессора Пекинского университета, медицинских университетов и многих других организаций объединились для изучения и изменения формулы, конечный продукт не слишком отставал от настоящего юньнаньского байяо. Эти люди могли бы даже разработать лучшие лекарства, и у них был высокий шанс разработать лекарство-спрей раньше, чем Юньнань Байяо.
 
 Одной из главных причин этого был Фэн Юй. Он попросил фармацевтическое предприятие города Бинг увеличить расходы на исследования и разработки.
 
 Фэн Юй ясно дал понять высшему руководству фармацевтического предприятия BingCity. Компания смогла добиться высоких прибылей в прошлом году, потому что производимые лекарства были качественными и эффективными. Чтобы добиться высоких прибылей, компания должна иметь эксклюзивный медицинский продукт. Например, несколько ведущих фармацевтических компаний в мире стали успешными, потому что им принадлежит патент хотя бы на один вид лекарства. Ни одна из них не полагалась на дешевые лекарства и рекламу, чтобы достичь того уровня, на котором они сейчас находятся.
 
 Посмотрите на Band-aid. Почему этот бренд медицинского пластыря стал самым продаваемым в мире и получил самую высокую прибыль? Потому что они были изобретателями медицинских пластырей. Это был самый старый бренд, и когда люди думают о пластырях, Band-aid был первым брендом, который приходит им на ум. Фактически, бренд Band-aid заменил для многих потребителей словосочетание "медицинский пластырь"!
 
 Если фармацевтическое предприятие города Бинг хочет выиграть Band-aid, просто водонепроницаемых и дышащих пластырей было недостаточно. Этих характеристик было достаточно только для того, чтобы завоевать эти небольшие бренды. Вскоре после того, как Bing City Pharmaceutical Enterprise представила водонепроницаемые и дышащие пластыри, Band-aid также представила аналогичные пластыри. У Band-aid всегда был этот продукт, и он был успешным за рубежом. Они не представили этот продукт в Китае, потому что посчитали, что в нем нет необходимости. Со своей старой продукцией они уже монополизировали китайский рынок.
 
 Когда они представляли новый продукт, это было не потому, что их технологии были достаточно хороши. Они представляли его, чтобы показать, что их технология - лучшая в отрасли. Если бы их технологии все еще опережали конкурентов, они не стали бы внедрять свою новейшую технологию, если только это не снизит их стоимость.
 
 Большинство ТНК время от времени внедряют новую технологию, чтобы сохранить свое лидерство в отрасли и повысить влияние и ценность своего бренда.
 
В настоящее время у фармацевтического предприятия Bing City есть только пластыри с мультяшными отпечатками, которые отличаются от пластыря. Этот продукт был их главным приоритетом. Фармацевтическое предприятие Бинг Сити заказало у Лю Майкла не только одну серию рисунков мультфильмов. Они заказали несколько серий дизайнов, таких как серия мультфильмов и .
 
 Авторские права на эти серии мультфильмов стоили дешево. Если они не могли получить авторские права, то они разрабатывали своих собственных персонажей из таких романов, как . В этих романах было много персонажей, и это отражало китайскую культуру.
 
 Это были маленькие хитрости, и этого было недостаточно, чтобы выиграть "Банд-эйд". Единственный способ победить - разработать пластырь, ускоряющий заживление раны, что было главной причиной, по которой Юньнань Байяо обогнала Band-aid в прошлой жизни Фэн Юя.
 
 Однако этот продукт не мог быть разработан за один-два дня. Фэн Юй мог позволить себе подождать, но он был готов ждать только один год. Он установил для своих исследователей срок в один год, чтобы разработать этот продукт.
 
 В этом году Фэн Юй использовал свои связи, чтобы стать эксклюзивным поставщиком бинтов для Главного управления спорта Китая и армии. Реклама в основных средствах массовой информации была всего лишь маркетинговой тактикой. То же самое мог делать и пластырь.
 
 Но из-за всех этих маркетинговых стратегий фармацевтическое предприятие города Бинг не могло получить никакой прибыли от своих пластырей. Компания потратила много средств на маркетинг, а пластыри продавались слишком дешево.
 
 Больше всего Фэн Юй беспокоился о том, что он выиграет в объеме продаж и выручке, но потеряет в прибыли и брендинге.
 
 Сейчас нужно было просто контролировать долю рынка и повышать узнаваемость бренда. Настоящая битва должна была подождать, пока не будет разработан медицинский пластырь.
 
 Примечания переводчика:
 
 CalabashBrothers
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Calabash_Brothers
 
 Черный кот-детектив
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Black_Cat_Detective
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080840
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      Необыкновенный генийГлава 604 - Партнерство с Quanjude (часть 1 из 2)
 
 Компания Band-aid заметила, что ее доля рынка сокращается. Фармацевтическое предприятие BingCity было довольно агрессивным в своих маркетинговых усилиях. Они не только размещали рекламу повсюду, но и пытались нанести ущерб своему брендингу. Концепция Band-aid = Plasters, которую они создавали на протяжении многих лет, была разрушена на куски.
 
 Но, к счастью для Band-aid, влияние их бренда было легко устранено из сознания потребителей. Им даже не нужно было проводить маркетинговые исследования, чтобы понять, что их пластыри по-прежнему были первым выбором потребителей.
 
 Но мало кто знает, что сегмент сельского рынка, который они пытались освоить, был тайно захвачен компанией Bing CityPharmaceutical. Они потеряли свое преимущество контроля над этим сегментом рынка. Даже придорожные рекламные акции, которые руководство Band-aid считало шуткой, привели к снижению продаж. Но руководство Band-aid твердо верит, что Bing City Pharmaceutical не может проводить эти акции вечно и никогда не будет представлять для них угрозы.
 
 В этот период Фэн Юй не планировал новых маркетинговых мероприятий для Bing City Pharmaceutical. Текущая стратегия была лучшим, что он мог придумать. Сейчас Фэн Юй находился в Пекине и разговаривал с руководителями городского правительства Пекина о своем партнерстве с Quanjude. Семья Фу была очень эффективной. За короткое время они приобрели популярные рестораны во многих странах и городах, таких как Сингапур, Малайзия, Макао, Гонконг, Нью-Йорк, Сычуань, Ханчжоу, Цзиньлин и др. У купленных ресторанов была хорошая репутация, и у каждого из них были свои фирменные блюда. Они также были расположены в хороших местах.
 
 Все эти рестораны с хорошей репутацией и партнерство с Quanjude - это то, чего хотели власти Пекина. Они не хотят, чтобы эти рестораны влияли на репутацию Quanjude.
 
 Но возникла проблема.
 
 После того как эти рестораны объединились и создали компанию, она стоила гораздо больше, чем Куанджудэ!
 
 Если они создадут партнерство, то Quanjude станет небольшим акционером. Фэн Юй хотел, чтобы это партнерство позволило создать сеть ресторанов и использовать бренд Quanjude и жареных уток для расширения и увеличения прибыли.
 
 Но Фэн Юй никогда не отдаст контрольный пакет акций компании!
 
 Правительство Пекина разрешило компании Quanjude быть акционерной и позволило частным лицам инвестировать в нее. Частные лица даже включают средства из Гонконга. Но это было сделано при условии, что правительство по-прежнему владеет большинством акций и имеет полный контроль над компанией. Они не хотят, чтобы другие имели контроль над Quanjude.
 
 Даже если у правительства будет большинство акций, но если другие акционеры объединят свои акции, они получат полный контроль над компанией. Quanjude будет полностью приватизирована!
 
 "Мэр Лю, мы согласовали условия и подписали письмо о намерениях. В нем не указано, что если общая стоимость моего ресторана будет выше, чем Quanjude, то сделка не состоится. Вы все этого хотели, и мы старались изо всех сил увеличить наш масштаб, чтобы повысить бренд "Куанджуд". Мы сделали это, и теперь вы обвиняете нас в этом? Разве это не неразумно?" Фэн Юй был взбешен.
 
 Конечно, семья Фу изначально не собиралась покупать рестораны в Китае. Фэн Юй был единственным, кто предложил это. Фэн Юй просто хотел, чтобы стоимость их ресторанного предприятия была намного выше, чем в Куаньчжуде.
 
 Фэн Юй и Фу Гуанчжэн знали, что на бумаге общая стоимость их ресторанов намного выше, чем у Quanjude. Но если в Quanjude включить стоимость их бренда, то она все равно будет выше. Однако Фэн Юй и Фу Гуанчжэн не позволят городскому правительству Пекина узнать об этом. Этот заместитель мэра Лю не был Чжан Жуйцяном. Фэн Юй не упустит возможности воспользоваться им.
 
 "Это то, что мы сказали, и это было указано в соглашении.
 
Но стоимость ваших ресторанов не должна быть намного выше, чем у нас. Если мы по-прежнему хотим получить контрольный пакет акций, нам придется инвестировать еще 100 миллионов юаней? Если бы у нас были деньги, зачем нам работать на вас? Мы можем расширяться сами", - нахмурившись, сказал заместитель мэра Лю.
 
 Две компании Famp;B уже обращались в Quanjude. Одна из них была сычуаньской компанией, и это была акционерная компания, где государство владело большинством акций. Другая компания была партнерской и являлась частным предприятием.
 
 Эти две компании были довольно влиятельными. Но по сравнению с Фэн Юем и семьей Фу они все еще считались небольшими. Даже если бы обе компании объединились, общая стоимость все равно не могла бы сравниться. В конце концов, рестораны, купленные семьей Фу, ценились гораздо выше, чем китайские рестораны. Кроме того, из-за указаний Фэн Юя приобрести рестораны быстро, семья Фу заплатила за них высокую цену.
 
 Фэн Юй ожидал этого. Если он был основным акционером "Куаньчжудэ" и кто-то захочет купить контрольный пакет акций, он тоже не согласится. Фэн Юй обсудил с Фу Гуанчжэном, как заставить правительство Пекина согласиться на их партнерство. Их решение заключалось в дальнейшем расширении масштабов и увеличении числа акционеров. Кроме того, они должны были показать свою поддержку городскому правительству и позволить ему занять пост председателя.
 
 Фэн Юй и Фу Гуанчжэн не имеют опыта в управлении компаниями Famp;B. Они хотят только зарабатывать деньги. Поэтому, как инвесторам, им нужно только присутствовать на собраниях акционеров, сидеть и получать прибыль.
 
 Конечно, Фэн Юй и Фу Гуанчжэн не будут глупыми, чтобы отказаться от всех своих прав акционеров. Если городские власти позволят идиоту возглавить компанию, у них должно быть право вето.
 
 "Мэр Лю, я думаю, что этот вопрос легко решить. Я слышал, что когда мы обратились к компании Quanjude, две другие компании были заинтересованы в инвестициях в Quanjude. Почему бы нам не привлечь их к этому партнерству?".
 
"Разрешить им тоже инвестировать? У нас почти 20 ресторанов, а если мы пустим их, то будет почти 40 ресторанов. Не будет ли масштаб слишком большим?" Заместитель мэра Лю обеспокоен тем, что этим будет нелегко управлять, а у них не так много поваров по приготовлению жареной утки. Если это не удастся, это будет катастрофой для Куаньчжудэ.
 
 "Мэр Лю, мы создаем партнерство только для того, чтобы повысить репутацию бренда Quanjude. Все рестораны, участвующие в проекте, получали прибыль до этого предприятия. После создания партнерства Quanjude и правительство Пекина не будут иметь убытков. Кроме того, после создания партнерства мы оба будем поддерживать человека, назначенного правительством Пекина председателем совета директоров!".
 
 Фу Гуанчжэн также выразил, что он на одной волне с Фэн Юем.
 
 Мэр Лю промолчал. Если городские власти смогут стать председателем совета директоров, то они будут контролировать стратегию и направления деятельности компании. Кроме того, после этого партнерства Quanjude станет крупнейшей в Китае сетью ресторанов, штаб-квартира которой находилась в Пекине. Ежегодные налоговые поступления составят большую сумму.
 
 Но в то же время мэр Лю был обеспокоен. Городское правительство Пекина будет владеть меньшей долей акций. Фэн Юй все же предложил дать управляющим ресторанов и высшему руководству Quanjude несколько акций в качестве вознаграждения. Принять такое решение было непросто.
 
 "Мэр Лю, после этого партнерства стоимость компании Quanjude будет не только самой высокой в Китае. Она будет самой высокой в Азии! Именно вы создали ресторанное предприятие номер 1 в Азии. Кроме того, штаб-квартира этой крупной компании находится в Пекине. Вы когда-нибудь думали об этом?" неожиданно сказал Фу Гуанчжэн.
 
 Азия номер 1?
 
 Заместитель мэра Лю был привлечен этим........ Соглашаться или не соглашаться?
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080841
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      Необыкновенный генийГлава 605 - Партнерство с Цюаньчжудэ (часть 2 из 2)
 
 С одной стороны, это была ответственность перед Куаньчжуд, с другой - большой политический кредит. Заместитель мэра Лю оказался перед дилеммой. Если при нем партнерство будет успешным и Quanjude станет компанией Famp;B номер один в Азии, он получит значительные преимущества. Теперь он был заместителем мэра. Хотя он не мог заменить мэра, его могли повысить и направить в какую-нибудь провинцию, чтобы он стал там губернатором. Или его могут повысить до заместителя секретаря городской партии. Несмотря ни на что, его обязательно повысят, если это партнерство состоится.
 
 Кто из государственных служащих не хочет получить повышение? У каждого государственного служащего, особенно у офицеров, в сердце есть план. Все они стремятся к более высокой власти и могуществу.
 
 Но получить повышение было нелегко. Экономика страны была на подъеме, и если человек добивался экономических результатов, его трудно было продвинуть по службе. Но если человек вносил значительный вклад в экономику, его обязательно повышали!
 
 Фэн Юй не любил коррумпированных чиновников, которые жаждали денег. Но к чиновникам, которые отчаянно нуждались в повышении, он относился нормально. Если чиновник не хочет повышения, не хочет выполнять свою работу и просто читает газеты в своем кабинете, он был хуже тех коррумпированных чиновников. Фэн Юй и Фу Гуанчжэн решили заманить заместителя мэра Лю этим политическим кредитом.
 
 "Мэр Лю, мы думаем о том, чтобы вывести "Цюаньчжудэ" за пределы Китая. Мы хотим принести китайскую кухню во все уголки мира и заработать на этом деньги иностранцев. Как только партнерство будет сформировано, это можно будет сделать немедленно", - продолжил Фу Гуанчжэн.
 
 "Но в этом партнерстве участвует так много компаний и несколько ресторанов. В Цюаньчжуде внезапно появятся десятки ресторанов. У нас не хватит поваров по приготовлению жареной утки". сказал заместитель мэра Лю.
 
 Фэн Юй улыбнулся: "Мэр Лю, Бяньифан тоже является одним из предприятий города? Там много поваров.
 
 Если бы Куаньчжуд мог обучить их, они могли бы овладеть навыками в течение месяца. В Пекине также есть много других ресторанов, где жарят утку. Мы можем переманить их поваров и зажарить утку для Куанчжудэ".
 
 "Как вы можете это сделать?" Жареные утки "Цюаньчжудэ" отличаются от остальных ресторанов!" твердо ответил заместитель мэра Лю.
 
 "Мэр Лю, у людей из разных регионов разные вкусовые рецепторы. В некоторых местах предпочитают сладкое, а в некоторых - острое. Так как регионы имеют разный вкус, что плохого, если вкус наших уток будет отличаться в разных регионах? Мы просто должны быть уверены, что наши утки вкусны, и они нравятся покупателям".
 
 "Но почувствуют ли покупатели, что мы их обманываем?"
 
 "Конечно, нет!"
 
 В прежней жизни Фэн Юя утка, которую подавали в ресторане "Куаньчжуд" в США, немного отличалась от пекинской. Но ресторан все равно был популярен среди местных жителей. Это было похоже на сычуаньскую кухню, которую продавали в Чжэцзяне. Она была не такой острой, как оригинал.
 
 Какой бы превосходной ни была китайская кухня, рецепт будет изменен в угоду местным потребителям. Китайский ресторан в США, купленный ФуГуанчженгом, тоже был таким же. Он сказал Фэн Юю, что блюда, подаваемые в этом ресторане, даже нельзя назвать китайской кухней, но они все равно очень популярны в Нью-Йорке.
 
 Заместитель мэра Лю колебался. Но он очень хотел, чтобы его продвигали по службе. Он сообщил об этом мэру, а когда мэр задал ему вопрос, он воспользовался тем, что сказали Фэн Юй и Фу Гуанчжэн, чтобы ответить ему. В конце концов, после совещания это партнерство было одобрено, но было одно условие. Председателем нового Цюаньчжудэ должен быть кто-то из городского правительства!
 
 Городские власти хотели, чтобы председателем и генеральным директором компании стал "старший и опытный", но Фэн Юй отказался. Либо ты будешь председателем, либо генеральным менеджером. Ты не можешь занимать обе должности!
 
 Фэн Юй хотел, чтобы Цзян Сяньцзюнь был у власти. В предыдущей жизни Фэн Юя Цзян Сяньцзюнь хорошо управлял компанией Quanjude и ее брендом.
 
 Кроме того, Цзян Сяньцзюнь был открыт для новых идей и имел свой собственный уникальный стиль управления компанией. Фэн Юй будет чувствовать себя уверенно, если Цзян Сяньцзюнь возглавит компанию. Репутация Цзян Сяньцзюня в компании была отличной, он был близок со всеми и не держался в тени. Фу Гуанчжэн тоже так считает после общения с Цзян Сяньцзюнем. Этот старик был слишком консервативен. Если он станет председателем совета директоров и генеральным директором, то замедлит развитие компании.
 
 Цзян Сяньцзюнь также внес свой вклад в создание этого партнерства, и Фэн Юй хотел наградить его некоторыми акциями. Должность председателя может быть передана городскому правительству, но Цзян Сяньцзюнь должен стать генеральным директором.
 
 Фэн Юй был очень тверд в своих требованиях. Поэтому заместитель мэра Лю отправился поговорить с Цзян Сяньцзюнем. Он хотел выяснить, почему Цзян Сяньцзюнь, как работник предприятия, принадлежащего государству, встал на сторону Фэн Юя. Заместитель мэра Лю узнал от Цзян Сяньцзюня, что Фэн Юй обещал ему должность генерального директора, а если он уйдет со своего поста на государственном предприятии, то он даст ему акции компании. Цзян Сяньцзюнь также считает, что Фэн Юй был человеком слова.
 
 Он рассказал заместителю мэра о своих мыслях и сказал ему, что даже если он уйдет с государственного предприятия, он все равно будет предан партии и все равно будет кем-то из Пекина. Он никогда не забудет наставления, данные ему городским правительством. Он будет хорошо защищать и управлять Куаньцзюэ".
 
 Цзян Сяньцзюнь также рассказал заместителю мэра Лю о своих планах в отношении Куаньчжудэ, и он доказал, что лучше, чем тот старый руководитель, управляет Куаньчжудэ!
 
 ......
 
 Заместитель мэра Лю связался с двумя другими компаниями Famp;B. Компании Famp;B думали, что у них больше нет шансов создать инвестиционный фонд в Куаньчжуд. Они не ожидали, что городское правительство свяжется с ними.
 
 Состояние Quanjude было разумным. После создания группы Quanjude штаб-квартира будет находиться в Пекине, а городское правительство назначит председателя группы.
 
 Остальные должности будут определяться всеми акционерами.
 
 Когда компании узнали, что гонконгская компания будет инвестировать в это предприятие и ускорит расширение группы, они согласились. В любом случае, они также могут быть заместителями председателя. Они также будут иметь определенную долю в компании и смогут зарабатывать больше денег после создания группы. Теперь все были на одной волне, и остальные детали были быстро согласованы. Четыре стороны объединились для создания группы Quanjude. Правительство Пекина, правительство города Сычуань, Фэн Юй, Фу Гуанчжэн, группа бизнесменов из Чжэцзяна, группа бизнесменов из Сычуани и Цзян Сяньцзюнь стали акционерами компании. Фэн Юй, Фу Гуанчжэн, Цзян Сяньцзюнь и еще несколько человек сформировали совет директоров, а старик из правительства Пекина стал первым председателем группы, а Цзян Сяньцзюнь - генеральным директором.
 
 Общая стоимость группы Quanjude составила 1,72 млрд юаней. Правительство Пекина владеет 16,3%, Фэн Юй - 15,8%, Фу Гуанчжэн - 10%, правительство Сычуани - 8,2%....... Цзян Сяньцзюнь получил 0,8%, а остальные управляющие ресторанами - по 0,05%. Фэн Юй был самым значительным индивидуальным акционером, а правительство города Пекина - следующим ключевым акционером. Правительство Пекина с облегчением узнало, что два акционера не могут объединиться, чтобы иметь контрольный пакет акций компании. Они считали, что Quanjude никогда не будет полностью приватизирована!
 
 Таким образом, Quanjude Group начала свою деятельность, и через месяц все рестораны Quanjude начали продавать свою фирменную жареную утку. Фирменные блюда каждого ресторана были также доступны в других ресторанах. Была сформирована мощная сеть ресторанов........
 
 Авансовые главы
 
 $5 или более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080940
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      Необыкновенный генийГлава 606 - Китайская продовольственная карта
 
 Фэн Юй был рад успешному инвестированию в Quanjude. Он знает, что даже если он ничего не будет делать, Quanjude Group принесет высокий доход от его инвестиций.
 
 Еще через 3-5 лет Quanjude Group может быть включена в листинг, и его доходы будут еще выше.
 
 Конечно, Фэн Юй не будет сидеть в стороне и ничего не делать. Поскольку он стал акционером, он должен помочь Quanjude Group расти и увеличивать влияние бренда.
 
 Самый простой способ добиться этого - дать всем понять, что в Quanjude работают лучшие повара и готовят лучших жареных уток!
 
 Метод Фэн Юя был прост. Он создал кулинарные колонки в газетах и на радиостанциях, чтобы рекламировать рестораны Quanjude как лучшие рестораны в Китае!
 
 В прошлой жизни Фэн Юя на радио было много передач о еде. Когда вы не знаете, что поесть, вы можете позвонить на радиостанцию и попросить рекомендации. Радиоведущий даст рекомендации. Вы хотите угостить своих клиентов и не знаете, в какой ресторан пойти? Отправляйтесь в ресторан "Куанчжуд". Там проходил Национальный банкет. Это покажет ваше уважение к клиентам.
 
 Вы хотите устроить семейный праздник и не знаете, в какой ресторан пойти? Отправляйтесь в ресторан Куанджуд. Здесь подают лучшую в Китае жареную утку. Здесь также есть множество других блюд. Он отлично подходит для семейных ужинов. Вы хотите встретиться с друзьями и не знаете, в какой ресторан пойти? Quanjude........
 
 Целью этой радиопередачи было порекомендовать людям рестораны Куанджуд. Конечно, если вы скажете радиоведущему, что у вас есть только 30 юаней, он не порекомендует вам Quanjude. Они попросят вас поесть в придорожных ларьках. Но, скорее всего, ваш звонок не выйдет в эфир.
 
 Для слушателей это была радиопрограмма по рекомендации блюд. Но на самом деле это была реклама "Куаньчжуд". Что касается газет, то это была специализация Фэн Юя. Мягкая реклама. Но на этот раз все было гораздо проще. Фэн Юй создал лучший в Китае чарт продуктов питания!
 
Номером один в китайском чарте лучших блюд стала жареная утка Цюаньчжудэ. Что? Вы говорите, что вам нравится тушеная утка с грибами, одно из блюд маньчжурского императорского пира Хань? О, простите. Судя по нашим опросам, это блюдо никому не нравится!
 
 Маньчжурский императорский пир Хань был самым выдающимся банкетом в Китае. Но не все знают о блюдах, которые подавались на этом банкете. Более того, большинство людей не знают и названия блюд.
 
 Но Цюаньчжудэ был другим. Это был национальный банкет, и здесь обслуживали иностранных делегатов!
 
 Этот ресторан был выбран высшими руководителями Китая для приема иностранных делегатов, и всем им он нравится. Как могла эта жареная утка не стать номером один в таблице? Хотя эта таблица была несправедливой, никто не мог предоставить доказательств того, что она была подтасована!
 
 Поэтому газеты по всему Китаю опубликовали эту таблицу, а слова "Номер один" были выделены жирным и крупным шрифтом. Все, кто читал газеты, обратили внимание на эту статью. Все увидели название Quanjude Roast Duck! Когда они прочитают статью, они поймут, что жареная утка Quanjude была номером один в китайском чарте лучших продуктов питания.
 
 Не многие люди могли устоять перед соблазном хорошей еды. Но на самом деле хорошей еды вокруг было не так уж много. Но при достаточном маркетинге люди будут стараться полюбить эту еду. Например, трюфели. Многим людям не нравится запах трюфелей. Но когда они услышат, что трюфели дорогие и вкусные, они захотят попробовать. Хотя, попробовав, многие из них сожалели, что это не так вкусно, как они себе представляли, но этого все равно было достаточно, чтобы некоторым из этих людей понравился вкус. Жареные утки Цюаньчжудэ было легче сбывать по сравнению с трюфелями. Не так много людей в Китае не едят уток. Кроме того, Quanjude был брендом со 100-летней историей и по-прежнему являлся рестораном Национального банкета. В прошлом многие люди все еще могли устоять перед соблазном жареных уток Quanjude. В конце концов, ресторан находился только в Пекине. Не так много людей были готовы ехать в Пекин ради жареной утки.
 
 Но теперь все было иначе.
 
 Десятки ресторанов во многих городах Китая подают жареных уток "Цюаньчжудэ". Те, у кого не было возможности попробовать жареных уток, теперь могут отведать их в ближайшем городе. Рестораны группы Quanjude не были дешевыми, но и не были очень дорогими. Многие люди все еще могли позволить себе поесть там. В нынешнюю эпоху все еще не было дорогого вина. Когда люди дарили угощения, они просто выбирали хороший ресторан, а не какие-то причудливые заведения, где подают дорогое вино.
 
 В прошлом люди не знали, в какой ресторан пойти, когда угощали своих клиентов, друзей, руководителей и т.д.. Но теперь они знают, куда идти. Они будут искать ресторан, который вывесит на улице эмблему Quanjudesign.
 
 Они смогут насладиться хорошей едой и в то же время не потерять лицо.
 
 Лицо было важной частью китайской культуры. Если они собирались угощать других, они не должны были позволить другой стороне почувствовать себя несчастной еще до того, как они отведают еду. Качество еды в ресторанах QuanjudeGroup было очень высоким. Не будет случая, чтобы хозяин потерял лицо.
 
 Вам не нравится есть жареную утку? Нет проблем. В ресторанах подают не только жареных уток. Они подают и другие фирменные блюда. Раньше в одном ресторане подавали только одно или два фирменных блюда. Но сейчас все по-другому. Шеф-повара ресторанов, входящих в группу, делятся друг с другом своими рецептами, и у посетителей появляется больше возможностей для выбора.
 
 В сычуаньском ресторане клиенты могут попробовать блюда других провинций, но сычуаньская кухня все еще остается основным стилем кухни в этом ресторане. Возможность насладиться блюдами со всего Китая в одном ресторане могла удовлетворить потребности клиентов. Эти маркетинговые методы применялись не только в Китае. Они применялись и в других странах, таких как Гонконг, Малайзия и т.д. Местные газеты также опубликовали ту же статью о китайской карте продуктов питания. Но читатели не знают, что газете заплатили за публикацию.
 
 С древних времен в Китае создавалось впечатление, что в стране много хорошей еды. Средний обед императора состоит из более чем 100 блюд. Хотя в современном мире это невозможно. Но, принимая гостей, китайцы непременно выбирают самое лучшее.
 
 Жареные утки цюаньчжудэ были лучшими!
 
 Особенно в Гонконге, Макао, Тайване и т.д. Люди там с любопытством смотрели на жареных уток Цюаньчжудэ. Все они знали, что господин Дэн любит есть жареных уток из этого ресторана. Они хотели попробовать их сами.
 
 С агрессивной рекламой в газетах и на радиостанциях началась тенденция поиска хорошей еды. Богатые люди стеснялись говорить своим друзьям, что не пробовали жареных уток Quanjude.
 
 Quanjude Group использовала эти маркетинговые стратегии, чтобы вывести бренд Quanjude на новый уровень. Возможно, это не самая вкусная еда в Китае, но это самая известная еда.
 
 Все рестораны группы приносили высокую прибыль. Все акционеры смеялись и ждали дивидендов за этот год.
 
 В это время Фэн Юй решил вернуться к учебе в Гонконгском университете. Ему все еще нужно расширять свои знания. Он должен быть способен принимать лучшие решения во время финансового кризиса 1997 года. Но прежде чем Фэн Юй уехал в Гонконг, ему позвонили. Звонок от человека, которого он так ждал.
 
 Этим человеком был гордый Ли Дафу. В прошлой жизни Фэн Юй был председателем совета директоров компании Geely Automobile. Фэн Юй пытался завербовать его лично, но получил отказ. Почему он позвонил сейчас? Неужели он передумал?
 
 Примечания переводчика:
 
 Маньчжурская ХаньИмператорский праздник
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Manchu_Han_Imperial_Feast
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 https://en.wikipedia.org/wiki/Li_Shufu
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      Необыкновенный генийГлава 607 - Разочарованный Ли Дафу
 
 Фэн Юй хотел нанять Ли Дафу для управления автомобильным производством компании Bing City's Machineinery Company. Но в то время дела Ли Дафу, связанные с листовым металлом и другими видами бизнеса, шли хорошо. Он не хотел бросать их и работать на Фэн Юя.
 
 Но когда Ли Дафу увидел подъем Songjiang Motors, он был потрясен. Он не ожидал, что Songjiang Motors станет настолько популярной в Китае и даже будет экспортироваться в Восточную Европу!
 
 Ли Дафу также любит автомобили. Он мечтал о собственной автомобильной империи. Но в настоящее время в Китае уже было несколько автомобильных производителей, таких как FAW, SAIC, BAIC, GAC, Bing City Machinery Company и другие. Хотя масштабы этих компаний все еще не могли сравниться с обратными автомобильными компаниями, их было достаточно для удовлетворения китайского спроса. Он считает, что шансы на создание автомобильной компании были невелики.
 
 Ли Дафу вступил в профсоюз Чжэцзяна и планировал собрать там группу людей для создания частной автомобильной компании. Но бизнесмены там не очень высоко оценили его предложение. Они считают, что оно не может быть успешным.
 
 Что за шутка! Вы хотите начать с производства мотоциклов, а когда освоите производство, перейдете на автомобили?
 
 Если бы это было на 2 года раньше, мотоциклы могли бы стать прибыльным бизнесом. Но сейчас в Китае 5 из 10 человек, желающих купить мотоцикл, выбирают мотоциклы Songjiang. Мотоциклы Songjiang отличаются не только прекрасным дизайном, но и выдающимися техническими характеристиками. Кроме того, мотоциклы были одобрены знаменитостями, и это был авторитетный бренд. Как может развиваться ваша компания, если вы производите велосипеды? Вы хотите последовать за теми маленькими фабриками и продавать свои велосипеды дешево?
 
 Даже если вы сможете получать прибыль, сколько вы сможете заработать? Кроме того, завод по производству мотоциклов может быть не очень большим, но он все равно должен быть определенного масштаба. Сколько лет нам потребуется, чтобы окупить наши инвестиции? Когда мы увидим прибыль?
 
Даже если бы дело было успешным и прибыльным, хватит ли прибыли для создания автомобильной компании? Никто из нас не был знаком с этой профессией. Вы же не скажете мне, что автомобиль - это всего лишь 4 колеса с установленным на них двигателем. У многих автомобильных компаний был такой же образ мышления. Но потребители не покупали автомобили, которые они производили.
 
 В Китае существовали не только крупные автомобильные бренды. Некоторые небольшие заводы пытались производить свои собственные автомобили. Если бы местное правительство не защитило их, им бы даже не разрешили продавать свои автомобили.
 
 Годовой объем производства этих заводов составлял всего от нескольких сотен до одной тысячи штук. Но автомобили, которые они производили, были небезопасны, а спектакли!
 
 Кто еще, кроме местных жителей, будет покупать их машины?
 
 Вы говорите, что они могут иметь лучший дизайн экстерьера? У них есть дизайнеры? Songjiang Motors работала с самой известной дизайнерской фирмой Шанхая. Все эти дизайнеры были элитой, имеющей опыт работы за рубежом. Какие еще производители автомобилей в Китае могут добиться этого?
 
 Если вы хотите придерживаться стратегии низких цен? Можете ли вы быть дешевле, чем Jeep? Автомобили Jeep и Xiali были дешевыми. Но были ли они популярны? Если бы военные не поддержали Jeep, а правительство не закупило Xiali astaxis, как вы думаете, смогли бы эти два завода выжить до сих пор?
 
 Мечта Ли Дафу о создании автомобильной империи была разбита. Никто из его друзей не поддержал его. Он пытался получить кредит в банках, но ни один банк не захотел дать ему достаточно средств.
 
 Кредиты? Банкам также необходимо убедиться в его способности возвращать кредиты. Банки посчитали предложение Ли Дафу шуткой. Зачем банку одалживать ему столько денег?
 
 Но Ли Дафу не хотел сдаваться. Он не испытывал недостатка в деньгах. Его фабрика приносила более 10 миллионов прибыли в год. Этих денег ему хватило бы на всю жизнь.
 
 Но когда человек не испытывает недостатка в деньгах, он начинает стремиться к своей мечте.
 
 Ли Дафу очень хотелось сесть за руль автомобиля, который он сам изготовил, и он вспомнил, что Фэн Юй просил его позвонить ему, если он передумает.
 
 Поэтому Ли Дафу отправился к Чжун Цинсяню и получил контакты Фэн Юя. Он сразу же позвонил Фэн Юю.
 
 "Менеджер Ли, вы звоните мне, чтобы сказать, что вы решили присоединиться к компании Bing City Machinery Company?" пошутил Фэн Юй.
 
 "Если быть точным, я хочу присоединиться только к автомобильному подразделению Bing City MachineryCompany. Сельскохозяйственная техника меня не интересует". объяснил Ли Дафу.
 
 Фэн Юй задумался. Мы все еще не собрали капитал для нашего автомобильного предприятия. Сельскохозяйственная техника, на которую вы смотрите свысока, все еще приносит высокую прибыль. Прибыль была даже выше, чем от мотоциклов.
 
 "Менеджер Ли, я скоро поеду в Ханчжоу, чтобы встретиться с Чжун Цинсянем. Как насчет того, чтобы поговорить с глазу на глаз, когда я буду там?"
 
 Ли Мингдэ становился старше, а компания Bing City Machinery Company сильно разрослась. Он уже не успевал следить за операциями. Хотя Фэн Юй попросил его подготовить группу молодых руководителей, должно пройти не менее 5 лет, прежде чем они смогут ему помочь. Фэн Юй не осмеливается позволить этим молодым выпускникам так скоро занять должность менеджеров.
 
 Какими бы хорошими ни были оценки этих выпускников, они все еще не имели опыта управления такой большой компанией. Менеджмент - это не то, чему можно научиться в школе. Для этого нужен опыт. В предыдущей жизни Фэн Юя Ли Дафу реализовал множество хороших стратегий и добился отличных результатов. Фэн Юй был очень впечатлен им. Но ему было интересно, остается ли Ли Дафу таким же впечатляющим в этой жизни. Поэтому Фэн Юй хотел встретиться с ним и узнать его мнение о будущем и деятельности компании "Сунцзян Моторс".
 
 ......
 
 Чжун Цинсянь планировал осмотреть свои новые заводы в других провинциях, но поскольку Фэн Юй собирался в Ханчжоу, он изменил свои планы. Компания Lehaha быстро росла.
 
 Йогуртовые напитки, чайные напитки продавались хорошо, но детская оздоровительная добавка Lehaha достигла узкого места. Продажи достигли точки, где они не могли расти дальше.
 
 Изучив рынок, Чжун Цинсянь решил, что это произошло потому, что рынок был перенасыщен, а фармацевтическое предприятие города Бинг повлияло на продажи. Многие родители предпочитали покупать глюконат кальция для своих детей.
 
 Продажи детских оздоровительных добавок Lehaha не увеличились, но доходы Lehaha все еще росли. В этом году их молоко с кальцием AD может обогнать "Лехаха". На рынке чайных напитков появился новый конкурент. Новым конкурентом стала компания Rising Sun Group. Но Чжун Цинсянь не считал Rising Sun Group угрозой для себя. Они были всего лишь имитаторами. Как они могли быть сильнее, чем Lehaha? Если бы Rising Sun Group использовала пластиковые контейнеры, как Lehaha, они бы разорились в любой момент.
 
 Даже когда Rising Sun Group использовала банки для своих напитков, они не могли повлиять на Лехаху. На самом деле, они помогали Lehaha продвигать чайные напитки. Это также было одной из причин, почему Lehaha не ввязывалась в ценовую войну, чтобы обанкротить их.
 
 Это была всего лишь маленькая фабрика с инвестициями в десятки миллионов. Как они могли вырвать долю рынка у Lehaha? У RisingSun Group было всего несколько миллионов юаней ликвидных денежных средств. Инвестиции Lehaha только в новый завод в этом году были намного больше, чем у них.
 
 Чжун Цинсянь рассказал Фэн Юю о своих планах относительно компании, но Фэн Юй, похоже, не заинтересовался. Это было не потому, что Фэн Юй не был заинтересован. Он беспокоился, что если Rising Sun Group не будет развиваться, как в его прошлой жизни, то изменится ли будущее?
 
 Примечания переводчика: FAW GroupCorporation
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/FAW_Group
 
 SAIC Motor
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/SAIC_Motor
 
 BAIC Group
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/BAIC_Group
 
 Группа GAC
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/GAC_Group
 
 BeijingJeep Corporation (BJC) была первым совместным китайско-иностранным автомобильным предприятием в Китае. Позже она была переименована в Beijing Benz
 
https://en.wikipedia.org/wiki/Beijing_Benz#Former_production
 
 TianjinFAW, производитель Xiali
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Tianjin_FAW
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      Необыкновенный генийГлава 608 - Быть лидером рынка (часть 1 из 2)
 
 К черту все. Даже если история изменилась, и Фэн Юй больше не мог предсказывать будущее, с его богатством он мог делать все, что захочет. Кроме того, Россия быстро развивалась, но это не влияло на международные дела. Фэн Юй решил не обращать внимания на все это и позволить природе идти своим чередом.
 
 "Менеджер Фэн, менеджер Фэн? Вы не согласны с моими планами относительно компании?" Чжун Цинсянь чувствовал, что его планы были хорошо продуманы, но почему Фэн Юй никак не отреагировал?
 
 "О, простите. Я думал о других вещах. Вы сказали, что хотите расширить производство молочных и чайных напитков и снизить производство детских оздоровительных напитков?"
 
 Чжун Цинсянь кивнул. Хотя ему было интересно, почему Фэн Юй сейчас находится в оцепенении, он не стал его спрашивать.
 
 "Ты можешь решать эти вопросы. Я соглашусь с тобой. Но группа "Восходящее солнце" ввела консервированные чайные напитки. Будет ли Lehaha делать то же самое?".
 
 "Конечно. Но консервированные напитки не так популярны, как напитки в пластиковых бутылках. Напитки в бутылках можно оставить, если клиент не смог допить напиток и не боится, что он прольется. Если же речь идет о консервированных напитках, то после открытия их нужно допить. Кроме того, наши чайные напитки не газированные. Их консервированные напитки должны копировать наши чайные напитки и "Цзяньлибао". Но я чувствую, что они не справятся".
 
 Чжун Цинсянь принизил Группу Восходящего Солнца, и Фэн Юй это не понравилось. Если Группа Восходящего Солнца сможет развиваться, Лехаха не сможет легко победить их. Но, к счастью, Чжун Цинсянь внимательно следил за ними. У него еще будет достаточно времени, чтобы справиться с группой Восходящего Солнца, если они будут быстро развиваться.
 
 "Вы уже думали о фруктах и газированных напитках, которые он вам предлагал?" спросил Фэн Юй. "Мои люди провели исследование рынка. Рынок газированных напитков уже созрел. Если мы представим нашу марку газированных напитков Lehaha, наши продажи все равно будут хорошими.
 
 Хотя на рынке напитков из фруктовых соков еще есть место для роста, другие компании уже представляли такие напитки. Кроме кокосового сока, никакие другие соки не добились успеха".
 
 Бренд кокосовой воды Coconut Tree был одним из легендарных напитков в прошлой жизни Фэн Юя. Это был консервный завод, преобразованный в компанию по производству напитков. Фэн Юй забыл о них. Но теперь эта компания была уже развита. Натуральная кокосовая вода. Ее даже подавали на Национальном банкете в прошлом году. Компания также владеет несколькими патентами.
 
 Фэн Юй попросил Чжун Цинсяня пойти и поговорить с ними. Они хотели купить или инвестировать в компанию, пока она не стала слишком большой. Но руководство "Хайнань" решительно отказало им. Кокосовая вода марки Coconut Tree уже экспортировалась в несколько стран Азии. В этом году они собираются выйти на европейский рынок. Эта компания была прибыльной и принесла бы кредиты тамошним руководителям. Они никогда не позволят никому владеть долей в компании.
 
 Вы предложили такую высокую цену за долю в нашей компании? Это значит, что вы уверены в нашей кокосовой воде. Если нет, то почему вы готовы платить такие высокие цены?
 
 Поскольку Лехаха не мог купить компанию или владеть долей в ней, Фэн Юй решил остановить разработку новых продуктов этой компании. Он хотел, чтобы эта компания могла продавать только консервированную кокосовую воду и ничего больше. Lehaha представит все остальные продукты, производимые этой компанией в прежней жизни Фэн Юя. Среди этих продуктов - различные виды фруктовых соков, каша "Восьмое сокровище" и т.д. Восьмисортная каша была одним из популярных продуктов Lehaha в прошлой жизни Фэн Юя. Несмотря на то, что многие знали рецепт каши Восьми Сокровищ, сделать ее вкусной в консервированном виде было непросто. Чжун Цинсянь и его люди провели эксперименты с этой кашей из Восьми сокровищ и решили, что ее можно сделать. Но им еще нужно улучшить вкус и срок хранения.
 
 В первую очередь им следует сосредоточиться на разработке напитков.
 
 Фэн Юй не возражал против этого. Но Фэн Юй беспокоился, что если Lehaha не выйдет на рынок газированных напитков в ближайшее время, то рынок будет захвачен Pepsi и Coca-Cola. Продажи Pepsi и Coca-Cola в Китае росли. Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни был знаменитый газированный напиток под названием Fen Huang Coke, также известный как "китайская кока-кола". Когда он был представлен, его продажи сосредоточились в деревнях вокруг городов. Вначале он был очень эффективным и приносил большую прибыль. Но после того, как компании Coca-Cola и Pepsi объединили усилия, чтобы снизить цену на колу, увеличить объем бутылок и привлечь знаменитостей для рекламы своей продукции, Fen Huang Coke исчезла с рынка.
 
 Стратегии, использованные Coca-Cola и Pepsi, были простыми. Им нужно было только потратить кучу денег!
 
 Неважно, была ли это ценовая война, увеличение объема бутылок или поддержка знаменитостей, компании должны были потратить много денег. У Fen Huang Coke не было возможности конкурировать с этими двумя MNC.
 
 Lehaha также могла позволить себе использовать эту стратегию. Нынешняя стоимость Lehaha была намного выше, чем у Feng Huang Coke на их пике. Если бы это была война за первенство, Lehaha не беспокоилась бы. На самом деле, Lehaha могла начать ценовую войну в любое время. У Lehaha были лучшие каналы сбыта, а трудозатраты и транспортные расходы были гораздо ниже, чем у двух коксовых компаний.
 
 Если эти две компании действительно начнут ценовую войну и посмеют продавать свою продукцию ниже себестоимости, Фэн Юй обвинит их в попытке монополизировать рынок. Это был Китай, родная земля Lehaha. Lehaha никак не могла проиграть иск.
 
 Первым газированным напитком, который Чжун Цинсянь хотел представить, была кола. В прошлом Pepsi могла успешно бороться с Coca-Cola. Хотя отчасти это было связано с антимонопольным законодательством, Pepsi стала успешной компанией. Если Pepsi смогла, то у Lehahato не было причин для неудачи.
 
 Леха попросил свой отдел исследований и разработок изучить пепсиформулу. Чжун Цинсяню не нужно, чтобы его кола была на вкус такой же, как Pepsi, но она должна быть такой же вкусной, как они.
 
 В любом случае, патентная защита кока-колы закончилась. Но никто не знал, какова была их формула. Однако все ингредиенты были написаны на этикетках. Неизвестно было только соотношение ингредиентов. "Кроме кока-колы, вы не рассматривали другие варианты? Например, другие фрукты со вкусом газированных напитков, такие как яблоки или виноград? Я вспомнил, что самым популярным напитком в Китае был апельсиновый сок".
 
 Фэн Юй считает, что люди не запомнят газированные напитки Lehaha, если они представят только ароматизированные кока-колой. Люди также подумают, что они пытаются копировать эти две компании. Lehaha должна представить газированный напиток, который Pepsi и Coca-Colad не представляли в Китае. Это позволит Lehaha быстрее завоевать долю рынка.
 
 "Газированная вода со вкусом фруктов? Как те безалкогольные напитки, которые продают эти маленькие заводы?" Чжун Цинсянь засомневался. Почти в каждой провинции и городе есть свои заводы, продающие такие безалкогольные напитки.
 
 "Они производят безалкогольные напитки. То, что производим мы, не будет называться безалкогольными напитками. Мы можем назвать это прохладной освежающей водой. Не забывайте, что мы являемся ведущим китайским брендом напитков в Китае. Даже если это будет бутылка воды, ценность будет другой, если на ней будет напечатана Lehaha!". Фэн Юй улыбнулся. Это было то же самое, что и китайский крыжовник. Те фрукты, которые импортировались из других стран, назывались киви. По сути, оба фрукта были одинаковыми. Газированные напитки, продаваемые на этих маленьких фабриках, назывались безалкогольными. Но совсем другое дело, если их производит Lehaha!
 
 Чжун Цинсянь кивнул. "Менеджер Фэн, вы просите меня добавить этот напиток к нашей кока-коле до 1 мая, летнего сезона?". Этот напиток назывался "Прохладный освежающий". Он больше всего подходил для употребления жарким летом.
 
 "Это то, о чем я думаю. Остальные детали вы все можете уладить сами. Мне кажется, что фруктовый сок - это хороший вариант для изучения.
 
 Также наше молоко AD. Почему мы не можем ввести большие бутылки, как у других напитков? Мы можем представить широкий ассортимент напитков. Вы можете попросить своих людей изучить этот вопрос. Наша цель - стать лидером китайского рынка напитков в течение следующих 5 лет!".
 
 Примечания переводчика:
 
 Восьмисотграммовая каша
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Laba_congee
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080943
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      Необыкновенный генийГлава 609 - Быть лидером рынка (часть 2 из 2)
 
 Цель Фэн Юя кажется слишком высокой, но для Лехаха эта цель была не слишком далека. В настоящее время лидером на рынке напитков в Китае по-прежнему является компания Jianlibao. Lehaha уже обогнала других конкурентов, таких какCoconut Tree, Lebashi и др. Что касается зарубежных брендов, таких как Coca-Cola. Etc. все еще не были очень популярны в Китае. Хотя они все еще получали прибыль, их доходы были не очень высокими. Их бренды также были не очень известны. Зарубежные компании не пытались повысить узнаваемость своих брендов в Китае, так как считали, что китайцы не могут позволить себе пить безалкогольные напитки каждый день.
 
 Другие китайские "джаггернауты", такие как Jiaduobao (JDBGroup) и Fen Huang из прошлой жизни Фэн Юя, все еще не появились. Группа "Восходящее солнце" была популярна только в своей провинции. Хуэйюань действительно добилась определенных успехов, но они сосредоточились только на регионах Шаньдун и Цзинцзиньцзи. Их продажи были далеки от Lehaha.
 
 Если бы Lehaha подавила Jianlibao, они были бы лидерами рынка. Но Lehaha, даже когда они добавили продажи детских добавок, все еще была далеко от Jianlibao. Именно из-за Jianlibao компании Coca-Cola и Pepsi не смогли увеличить свою долю рынка в Китае. Когда речь заходит о газированных напитках, китайским лидером по-прежнему остается Jianlibao.
 
 В прошлом году Jianlibao создала молодежную футбольную команду и отправила ее на обучение в Бразилию. Они хотели воспитать следующее поколение лучших футболистов. Но многие игроки попали в команду благодаря своим связям. Поэтому лишь несколько игроков из команды стали лучшими футболистами. Это воспитание лучших игроков следующего поколения было шуткой.
 
 В этом году компания "Цзяньлибао" стала ведущим спонсором Азиатских игр. В ближайшие 4-5 лет продажи компании еще больше увеличатся и она прочно удержит позицию лидера рынка. Годовой объем продаж "Цзяньлибао" уже превысил отметку в 1 млрд юаней и продолжает расти.
 
Но Фэн Юй помнил, что после 1998 года Цзяньлибао начнет приходить в упадок. На это было несколько причин. Во-первых, на рынке появилось много видов напитков. Маркетинг был агрессивным, и новички пытались занять как можно большую долю рынка. Jianlibaow была лидером рынка и смотрела на этих новых конкурентов свысока. В итоге "Цзяньлибао" уступила им свою долю рынка, и влияние ее бренда также пострадало. Вторая причина была убедительной. Когда "Цзяньлибао" была на вершине, местное правительство продолжало забирать их прибыль и попросило "Цзяньлибао" увеличить масштабы. Как "Цзяньлибао" увеличила свой масштаб без прибыли? Кредиты. Они брали банковские кредиты и выкупали более мелкие фабрики в своей провинции. Это быстро увеличило масштабы Jianlibao, но они забыли о проблеме с деньгами. По мере того, как продажи снижались и влияли на прибыль, компания столкнулась с проблемами с денежными потоками. У них даже нет средств для продолжения своей деятельности.
 
 В-третьих, это модель продаж компании Jianlibao. Они все еще использовали традиционную модель продаж и даже не настроили правильно свои каналы сбыта. Когда Jianlibao осознала это и захотела создать свои каналы распределения, было уже слишком поздно. У них не было средств для этого.
 
 В-четвертых, это были разногласия с местным правительством. Если бы Jianlibao использовала свою прибыль для расширения и роста, не было бы проблем с денежными потоками. Но местное правительство продолжало забирать их прибыль, что привело к нехватке средств в компании. Руководитель Jianlibao считал, что местное правительство слишком сильно вмешивается в решения компании и забирает слишком много прибыли. Вмешательство местных властей стало причиной упадка компании. Причин упадка было много. Фэн Юй знал только, что Jianlibao не смогла удержать лидерство из-за проблем с денежными потоками, отсутствия брендинга и устаревшей модели продаж.
 
 По этим причинам Фэн Юй не слишком высокого мнения о команде менеджеров "Цзяньлибао". Конечно, единственным человеком из команды менеджеров, который считался впечатляющим, был основатель и председатель Ли Цзинвэй. Он основал Цзяньлибао, а затем вместе с чемпионом мира Ли Нингом основал компанию Li-Ning. Однако вскоре после создания компании Ли Цзинвэй был изгнан из Li-Ning. Ли Цзинвэй обладал хорошей прозорливостью в нынешнюю эпоху. Другая причина, по которой Фэн Юй не пытался нанять Ли Цзинвэя, заключалась в его возрасте. Ему было уже за 50, и он принял несколько неудачных управленческих решений.
 
 В прошлой жизни Фэн Юя Ли Цзинвэй также сидел в тюрьме за присвоение средств фонда Цзяньлибао. Он присвоил десятки миллионов во время реформирования компании. Этому человеку нельзя было доверять.
 
 Ли Цзинвэй основал бренд, но не знал, как им управлять. Он зависел от правительства. Но поскольку все государственные предприятия в Китае находились в процессе реформ, он затянул реформирование намного позже, чем остальные компании. Во время реформы он присвоил средства компании и оказался в тюрьме. Если бы Ли Цзинвэй был так же хорош, как табачник Хунташань Чу Шицзянь, он смог бы присваивать средства компании и при этом пользоваться поддержкой рабочих. Чу Шицзянь был приговорен к пожизненному заключению за присвоение государственного имущества, но ему смягчили приговор благодаря ходатайству его работников перед правительством. Никто не пытался помочь Ли Цзинвэю после его ареста. Конечно, Чу Шицзянь пользовался поддержкой своих рабочих, потому что он создал миллиардные прибыли для Hongtashan, и все его рабочие могли жить хорошо. Ли Цзинвэй также помог Цзяньлибао достичь высоких доходов, но его рабочие не получили выгоды от успеха компании. Когда Ли Цзинвэй наконец решил предоставить своим рабочим некоторые льготы, у компании не нашлось на это средств. Цзяньлибао уже находилась на спаде.
 
Еще одна причина, по которой Фэн Юй не пытался выкупить Цзяньлибао, заключалась в том, что для выкупа компании сейчас ему нужно заплатить как минимум несколько миллиардов. Фэн Юю нужно было только дождаться падения Цзяньлибао, и он мог выкупить компанию за несколько сотен миллионов юаней. Несмотря ни на что, у Lehaha не было возможности обогнать Цзяньлибао, если только Фэн Юй не воспользуется какими-то тайными методами. Для Фэн Юя было легко обмануть Цзяньлибао, но он не стал этого делать. Он скорее ждал, пока она упадет, а затем перекупил их.
 
 Более того, Фэн Юй был уверен, что и без использования этих подлых методов он победит Цзяньлибао в течение 5 лет!
 
 Самой большой неудачей Цзяньлибао было неумение управлять и использовать свой бренд для увеличения прибыли. Если бы Фэн Юй управлял "Цзяньлибао", он бы представил всевозможные энергетические и газированные напитки, такие как Red Bull, Mai Dong и т. д. Эти напитки соответствовали имиджу бренда Jianlibao и помогут компании принести много прибыли.
 
 Но у Jianlibao есть только один спортивный напиток. Они даже не стали вводить другие фавориты и не приложили никаких усилий для маркетинга. Они не знают о влиянии телевизионной рекламы. В Jianlibao тоже было кое-что интересное. В настоящее время Jianlibao был брендом, который мешал Coca-Cola и Pepsi расширяться в Китае. Но первая бутылка Jianlibao была произведена на производственной линии Pepsi.
 
 Это означает, что Pepsi помогала Jianlibao в прошлом, но Jianlibao развернулась и остановила экспансию Pepsi в Китае. Pepsi была недовольна ими. Поэтому, когда Jianlibao была в упадке, Pepsi все равно нацелилась на них.
 
 Lehaha хотела представить газированные напитки, чтобы попытаться получить как можно большую долю рынка, когда Jianlibao все еще препятствовала расширению компаний Coco-Cola и Pepsi. Lehaha может сотрудничать с Jianlibao, чтобы позже атаковать Coco-Cola и Pepsi.
 
 Lehaha будет новичком в индустрии газированных напитков. Но в производстве йогуртовых напитков Lehaha была лидером рынка.
 
 Фенг Юванц Лехаха представил один из самых популярных напитков в своей прежней жизни - Nutri-Express!
 
 Nutri-Express был просто йогуртовым напитком с добавлением некоторых витаминов. В нем не было ничего особенного, но только за счет этого напитка Лехаха достиг 4 миллиардов годового дохода от продаж!
 
 Большая бутылка йогуртовых напитков? Чжун Цинсянь глубоко задумался и кивнул. Именно так. Почему я не подумал об этом раньше? Не только дети любят йогуртовые напитки, но и взрослые могут их пить. Это еще больше увеличит прибыль компании!
 
 За 5 лет можно было догнать Jianlibao! Почему Lehaha не может стать лидером рынка напитков в Китае?
 
 Примечания переводчика: Интересная статья о падении компании Jianlibao. HuiyuanJuice
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Huiyuan_Juice
 
 JDB Group
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/JDB_Group
 
 Jingjinji
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Jingjinji
 
 Чу Шицзянь
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Chu_Shijian
 
 Статья о 6 любимых китайских напитках (многие из брендов, упомянутых в главе, были включены) Статья в блоге о Wahaha Nutri-Express
 
 Авансовые главы
 
 $5 или более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Сила и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2080944
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      Необыкновенный генийГлава 610 - Как вы хотите инвестировать?
 
 Фэн Юй и Чжун Цинсянь некоторое время обсуждали свои планы относительно Lehaha, и тут вошел секретарь Чжун Цинсяня и сообщил, что прибыл ЛиДафу.
 
 У Фэн Юя не было офиса в Ханчжоу, поэтому он попросил ЛиДафу приехать в Лехаха. Он не мог зайти в офис Ли Дафу. Офис Lehaha все еще считался базой Фэн Юя.
 
 Ли Дафу знал, что Фэн Юй был акционером Lehaha, но не знал, что он был главным акционером. Прибыв на место, он первым делом поприветствовал Чжун Цинсяня. Оба они встречались друг с другом ранее в Чжэцзянской бизнес-ассоциации.
 
 Неизвестно, когда это началось. Бизнесмены из одного района собирались вместе, чтобы создать бизнес-ассоциацию. Они будут работать вместе и вступать в корпоративные отношения с бизнесменами из других провинций. Но Фэн Юй не был заинтересован в участии в этих ассоциациях. Какой смысл прятаться в одном месте и сражаться против своих собратьев? Если бы их целью был зарубежный рынок, тогда Фэн Юй был бы заинтересован. Эти ассоциации пытались защитить только свои личные интересы. Они существовали с древних времен. Но после реформ они исчезали и появлялись вновь.
 
 Эта Чжэцзянская ассоциация была для Фэн Юя шуткой. Эти люди гордились тем, что являются ее членами, и хотели с помощью этой ассоциации сделать честь бизнесменам Чжэцзяна.
 
 Обменявшись любезностями с Ли Дафу, Чжун Цинсянь покинул зал заседаний. Остались только Фэн Юй и Ли Дафу. Это касалось другой компании, и Чжун Цинсянь не должен был присутствовать на встрече.
 
 "Менеджер Фэн, вы должны знать цель моей встречи с вами. Я хотел бы узнать, могу ли я еще поработать с вами, чтобы повысить статус нашей китайской автомобильной промышленности и позволить Songjiang Motors подняться на большую высоту?" - спросил Фэн Юй у Ли Дафа.
 
 В прошлом Фэн Юй спрашивал Ли Дафу, заинтересован ли он в создании лучших китайских автомобилей вместе с ним. Но Ли Дафу отказал Фэн Юю.
 
 Сейчас он может только сказать, что хочет помочь Songjiang Motors достичь больших высот.
 
 "Итак, вы уже думали об этом? А как насчет вашей компании? Вы больше не собираетесь управлять своей компанией?".
 
 "Я намерен позволить кому-то другому управлять моей компанией вместо меня, а сам пойду работать в Bing City Machinery Company. Будут ли какие-нибудь проблемы?" - спросил Ли Дафу. Многие люди занимали высокие должности в других компаниях, владея бизнесом за их пределами. Но он не был уверен, что Фэн Юй согласится на это.
 
 "Проблем не будет. Вы будете одним из обычных менеджеров или хотите владеть некоторыми акциями?" спросил Фэн Юй.
 
 Если бы Ли Дафу согласился с Фэн Юем в прошлом, Фэн Юй, несомненно, дал бы ему несколько акций. Но теперь, если Ли Дафу хочет получить акции, он должен их купить!
 
 "Конечно, я хочу акции компании!" без колебаний ответил Ли Дафу. Без акций компании ему нечего было делать в Songjiang Motors.
 
 Фэн Юй кивнул: "Позвольте мне подсчитать для вас. Bing CityMachinery Company в настоящее время стоит около 4 миллиардов юаней. Сколько денег у вас есть? Я могу продать вам несколько акций".
 
 У Ли Дафу отвисла челюсть. Неужели Фэн Юй ошибся в цифрах? Bing City Machinery Company сейчас стоит 4 миллиарда юаней?!
 
 "Менеджер Фэн, BingCity Machinery Company стоит так много?"
 
 "Позвольте мне рассказать вам об этом. Бренд и технологии нашей сельскохозяйственной техники - лучшие в Китае и одни из лучших в мире. Я не добавлял к стоимости бренда. Только технологии, оборудование, земля и рабочие стоили более 1 миллиарда юаней! Если посчитать стоимость бренда, то он будет стоить более 3 миллиардов юаней!".
 
 Фэн Юй почувствовал гордость, когда увидел шокированное выражение лица Ли Дафу. Другие могли бы подумать, что брендинг не нужен. Но Фэн Юй знал ценность брендинга.
 
 "Кроме того, наша компания Songjiang Motorcycles стоит более 1 миллиарда. Мы занимаем первое место в Китае по производству мотоциклов и прогнозируем, что в этом году объем продаж превысит 450 000 единиц!".
 
 "Наши инвестиции в автомобили Songjiang Motors также составляют немаленькую сумму.
 
 В настоящее время наши автомобили имеют хорошую репутацию и экспортируются в Европу. Только этот бизнес стоит более 1 миллиарда. Я сказал, что 4 миллиарда юаней - это без учета стоимости бренда. Если включить стоимость бренда Bing City MachineryCompany, то он будет стоить не менее 6 миллиардов юаней!".
 
 Ли Дафу потерял дар речи. Он думал, что хорошо управлял своей компанией и заработал целое состояние. Он думал, что сможет позволить себе купить несколько акций Bing City Machinery Company на свои деньги, но оказалось, что даже если он продаст свою компанию, он сможет купить только 2% акций. Это было намного меньше, чем 5% акций, на которые он рассчитывал!
 
 "Менеджер Фэн, могу ли я просто инвестировать в автомобили Songjiang Motors?"
 
 Фэн Юй рассмеялся: "У Songjiang Motors 5 заводов и исследовательский центр. В какой из них вы хотите инвестировать? Я назвал вам более низкую стоимость компании, чтобы у вас был шанс стать владельцем акций. Мы все еще не окупили наши инвестиции в автомобильный бизнес. Самым прибыльным бизнесом нашей компании по-прежнему является сельскохозяйственная техника, за ней следуют мотоциклы, а автомобили стоят на последнем месте!"
 
 Ли Дафу был ошеломлен. Автомобили Songjiang Motors были так известны в Китае, а прибыль от них была наименьшей? Сельскохозяйственная техника была настолько прибыльной?
 
 Ли Дафу ничего не понимает в сельскохозяйственном машиностроении. Он ожидал, что прибыль от автомобилей Songjiang Motors будет меньше, чем от мотоциклов. Но он никогда не ожидал, что сельскохозяйственная техника будет настолько прибыльной.
 
 Китай является сельскохозяйственной страной и утверждает, что в нем более 900 миллионов фермеров. Как можно было допустить отсутствие спроса на сельскохозяйственную технику? Кроме того, оборудование компании Bing City Machinery Company было произведено в бывшем Советском Союзе. Их продукция была дешевой и долговечной. Технологии были лучшими в Китае и даже могли считаться одними из лучших в мире. Компании не нужно было беспокоиться о своих продажах. Люди стояли в очереди, чтобы заказать сельскохозяйственную технику.
 
Если бы Фэн Юй не увеличил расходы компании на НИОКР комбайнов, тракторов и т.д., прибыль была бы выше.
 
 Если бы сельскохозяйственная техника была хорошей, не было бы недостатка в покупателях. Сельскохозяйственная техника компании Bing City Machinery Company была самой известной в Китае. Фермеры готовы были купить их машины, просто взглянув на бренд!
 
 Некоторые технологии из сельскохозяйственной техники могут быть использованы для производства мотоциклов и автомобилей. Это поможет компании сэкономить часть средств на НИОКР. Кроме того, в Бинг-Сити находится крупнейший в Китае производитель шин, подшипников и т.д. Это также значительно снижает затраты.
 
 Первый автомобильный завод был одним из акционеров шинной компании и компании по производству подшипников. Эти компании в основном поставляли детали для FAW. Но теперь большинство их заказов поступало от Bing City Machinery Company. Руководство FAW было взбешено. Однако они не могли вмешиваться в деятельность этих компаний. В конце концов, правительство города Бинг владело акциями этих компаний, и FAW не имела права вмешиваться!
 
 FAW предоставила этим компаниям множество технологий, и для генерального директора FAW это считалось финансированием их врага! Если возможно, он хочет уволить своего заместителя генерального директора, который предложил инвестировать в эти компании по производству запчастей в городе Бинг!
 
 "Менеджер Ли, как дела? Вы уже все обдумали? Как вы хотите инвестировать?"
 
 Лицо Ли Дафу покраснело. Как он может инвестировать? Если он вложит деньги только в одну фабрику, а Фэн Юй изменит модель работы, он потеряет все свои инвестиции. Он может инвестировать только в основную компанию.
 
 Должен ли он продать свою компанию? Из босса компании превратиться в мелкого акционера, владеющего 1-2% акций? Действительно ли это то, чего он хочет?
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенного гения" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081041
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      Необыкновенный генийГлава 611 - Одинаковые взгляды (часть 1 из 2)
 
 Фэн Юй молчал и пил чай, пока Ли Дафу колебался. Он хотел, чтобы Ли Дафу принял решение. Даже если бы Ли Дафу принял решение, он все равно не смог бы войти в высшее руководство. Ему нужно показать Фэн Юю, что он может привести компанию к большим высотам. По крайней мере, он должен проявить себя в подразделении мотоциклов и автомобилей.
 
 "Менеджер Фэн, могу я узнать, какую должность вы мне дадите, если продадите мою компанию и купите ваши акции?"
 
 Ли Дафу не был глупым человеком. Он знал, что даже если он станет акционером, он не сможет получить руководящую должность.
 
 "Какую должность вы хотите? Я должен быть с вами откровенен. В нашей компании не так много акционеров. Мы проводим собрание акционеров каждый квартал, но чаще всего на нем присутствуют не все акционеры. Поэтому большинство решений и вопросов управления компанией решают генеральный директор, его заместители и директора заводов. Какова ваша цель?".
 
 Если Ли Дафу хочет стать генеральным директором, то обсуждать больше нечего. Роль Ли Мингдэ в Bing City Machinery Company теперь не может быть заменена. Ли Дафу не разбирается в сельскохозяйственной технике, и Фэн Юй никогда не позволит ему управлять компанией.
 
 "Я хочу возглавить автомобильное подразделение. Могу ли я стать заместителем генерального директора?" спросил Ли Дафу.
 
 "В настоящее время в компании есть генеральный директор и пять его заместителей. Я и еще один акционер занимаем должность заместителя. Обычно мы не заботимся об управлении компанией. Есть еще один акционер, который занимает должность заместителя председателя профсоюза рабочих. Его зарплата составляет 1 юань. Остальные три заместителя проработали в компании очень долгое время и хорошо знакомы с ее бизнесом и рынком. Как вы думаете, вы подходите на должность заместителя прямого заместителя, когда придете на работу?" переспросил Фэн Юй. Его отец мог быть только заместителем председателя профсоюза рабочих. Инвестиции и управление - две совершенно разные вещи.
 
 Ли Дафу поставил перед собой высокие цели.
 
 Если бы он был компетентен, Фэн Юй не возражал бы против того, чтобы позволить ему стать заместителем. Но если у него нет опыта, и он станет заместителем, как только присоединится к компании, остальные люди будут недовольны".
 
 Ли Дафу понял, о чем говорит Фэн Юй. Сейчас он не может быть заместителем генерального директора. Фэн Юй все еще хочет сначала проверить его способности.
 
 Вместо того чтобы позволить людям сомневаться в его способностях, Ли Дафу предпочел сказать это сам. "Менеджер Фэн, до встречи с вами я изучал рынок. Но я не изучал рынок сельскохозяйственной техники. У меня есть свой взгляд на развитие мотоциклов и автомобилей".
 
 Фэн Юй поднял брови. Ли Дафу признал себя?
 
 "Отлично. Давайте сначала поговорим о мотоциклах. Что вы думаете о наших разработках в области мотоциклов и расскажите мне, как бы вы развивали наш бизнес в будущем".
 
 Наконец-то они заговорили о том, в чем специализируется Ли Дафу. Ли Дафу казалось, что Фэн Юй изменит свое мнение о нем после того, как он расскажет ему о своих взглядах. Возможно, он сможет войти в компанию в качестве заместителя генерального директора.
 
 "Первые мотоциклы Songjiang Motorcycles были 125-кубовыми мотоциклами. Эти мотоциклы считались самыми мощными мотоциклами в Китае. Это также подтверждает, что мотоциклы Songjiang обладают лучшими технологиями в Китае. Внешний дизайн был привлекательным, и потребителям это нравится. Производительность и дизайн были намного лучше, чем у других мотоциклов китайского производства. Позже мотоциклы рекламировались на CCTV, и для их поддержки были наняты знаменитости. Продажи мотоциклов должны были принести компании высокую прибыль в том году".
 
 "Но после этого Songjiang Motors не стала представлять более мощные мотоциклы. Вместо этого она представила мотоцикл Songjiang 100. Другие производители мотоциклов начинали с 50-кубовых мотоциклов, а затем увеличивали мощность своих мотоциклов. Только Songjiang Motors поступила наоборот и добилась успеха! Я изучил рынки Тайваня и Японии. Я обнаружил, что количество мотоциклов в этих странах равно количеству велосипедов в Китае.
 
 Многие люди там были готовы покупать мотоциклы, но не хотели тратиться на бензин. Поэтому маленькие мотоциклы имели там преимущество. Поэтому я считаю, что Songjiang Motors должна продолжать выпускать мотоциклы с меньшим объемом двигателя!"
 
 Сказав это, Ли Дафу с гордостью посмотрел на Фэн Юя. Он чувствовал, что хорошо сформулировал свои взгляды и обосновал их. Фэн Юй, несомненно, удивится его словам. Все китайские производители пытались делать большие велосипеды, и никто из них не делал маленьких велосипедов.
 
 Но Ли Дафу понял, что на лице Фэн Юя по-прежнему спокойное выражение. Он не был удивлен его предложениями. Может быть, кто-то из компании Bing City Machinery Company уже предлагал это?
 
 Фэн Юй был рад, что Ли Дафу подумал об этом. Он действительно был тем самым успешным бизнесменом из своей прошлой жизни. Планы Ли Дафу совпадали с тем, что Фэн Юй рассказал Ли Мингдэ в прошлом. В этом году они продолжат выпускать велосипеды меньшего размера. Даже модель мотоцикла уже была разработана. Это был 50-кубовый скутер, ориентированный на женский рынок.
 
 Ли Мингдэ и остальные сомневались в этом. Они считали, что им следует выпустить трехколесные велосипеды и направить их в деревни. Эти трехколесные велосипеды можно использовать для перевозки товаров, и они должны хорошо продаваться. Скутеры и женский рынок? Будет ли это успешным?
 
 В настоящее время в Китае все еще бытует мнение, что мужчины должны выходить на работу, а женщины должны сидеть дома. Многие мужчины до сих пор не имеют мотоциклов. Зачем им тратить деньги на покупку велосипедов для своих женщин?
 
 Но Фэн Юй знал, что в будущем продажи скутеров будут шокирующе высоки. Если они не представят скутеры сейчас, то Япония представит их первой в следующем году. Тогда Songjiang Motors снова окажется на шаг позади. Даже если бы в этом году продажи скутеров не были высокими, Songjiang Motors не понесла бы убытков. Это был лишь вопрос увеличения или уменьшения прибыли.
 
 Трехколесный мотоцикл также был хорошим направлением. Фэн Юй согласился с этим предложением и попросил Ли Мингдэ найти кого-нибудь для проектирования производственных линий.
 
 В настоящее время у них недостаточно производственных линий, и они вынуждены расширять свою компанию. У Bing City Machinery Company достаточно средств для строительства новых филиалов. Они всегда могут перекупить заводы других марок мотоциклов.
 
 Фэн Юй знал о дальновидности Ли Мингдэ в автомобильной промышленности. Но то, что он подумал о трехколесном мотоцикле, было достаточно хорошо, и Фэн Юй был доволен. "Что вы думаете о рынке трехколесных мотоциклов?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
 
 "Трехколесные мотоциклы? Это в основном ориентировано на регионы в округе и деревни. В основном эти мотоциклы используются для перевозки товаров. Он должен быть ориентирован на деревни. Если вы собираетесь продавать его в городе, тогда вы можете построить на нем чехол, и его можно будет использовать как такси". Ли Дафут немного подумал и сказал.
 
 Глаза Фэн Юя сверкнули. Ли Дафу все еще мог придумать идею заменить такси трехколесными мотоциклами. Даже Ли Мингдэ и остальные никогда не думали об этом. Трехколесные мотоциклы стали популярны потому, что заменили такси. Люди называли их "винтажными автомобилями", они были дешевле и медленнее, чем такси. Во многих уездах и бедных городах эти велосипеды заменили такси.
 
 Первоначально власти не говорили, являются ли эти трехколесные мотоциклы-такси законными. Но когда количество трехколесных мотоциклов-такси увеличилось, власти приняли меры, чтобы остановить их. Однако во многих округах эти мотоциклы все еще курсируют по улицам.
 
 Даже если эти мотоциклы не были разрешены как такси, они все равно использовались как грузовые мини-фургоны. Они все еще были очень популярны. Фэн Юй был очень удивлен, что Ли Дафу додумался до этого!
 
 Исходя из этого, Фэн Юй хотел бы нанять Ли Дафу и поставить его во главе бизнеса мотоциклов. Он был более подходящим кандидатом, чем Ли Мингдэ и остальные заместители!
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081042
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      Необыкновенный генийГлава 612 - Одинаковые взгляды (часть 2 из 2)
 
 "Менеджер Ли, не хотите ли вы возглавить наше мотоциклетное подразделение? После того, как вы купите акции, я могу предложить вам должность заместителя генерального директора, который будет заниматься мотоциклетным бизнесом". Фэн Юй пригласил Ли Дафу. Он показал, что обладает большей дальновидностью, чем заместитель, который отвечал за мотоциклетное подразделение. Ли Дафу был ошеломлен на некоторое время и покачал головой. "Менеджер Фэн, я по-прежнему предпочитаю автомобили. Надеюсь, я смогу справиться с автомобильным подразделением".
 
 Фэн Юй кивнул. Ли Дафу не стал бы искать его, если бы он не был заинтересован в управлении автомобильным подразделением.
 
 "Тогда давайте поговорим о машинах. Какие у вас есть предложения по автомобилям Songjiang Motors?".
 
 "Кроме грузовых фургонов, есть 3 модели автомобилей: маленький седан, внедорожник и автомобиль для деловых целей. Среди этих трех моделей, продажи автомобилей бизнес-класса идут не очень хорошо. Основным потребителем внедорожников являются военные. Малые седаны продаются компаниям в качестве служебного транспорта. Продажи этих двух моделей должны идти хорошо?".
 
 "Ваш анализ верен. Продолжайте."
 
 Ли Дафу продолжил. "Но цена этих трех моделей превышает 100 000 юаней. Хотя 100 000 юаней сейчас не считается большой ценой для автомобилей, такой ценник остановит многих людей от мысли о покупке машины. Я считаю, что мы должны представить новую бюджетную модель под новым брендом. Цена этой новой модели должна быть ниже 50 000 юаней или даже 30 000 юаней".
 
 подумал Фэн Юй. Этот Ли Дафу все еще хочет использовать стратегию низких цен. Но, к счастью, он не сказал, что будет использовать бренд SongjiangMotors. Бюджетные автомобили понизят ценность бренда. Это повлияет на их планы продолжать продавать автомобили среднего и высокого класса.
 
 Фэн Юй тоже думал о выпуске недорогих автомобилей, но в его прошлой жизни недорогие автомобили появились на рынке после 2000 г. Это было время, когда Китай быстро развивался, и спрос на автомобили был высоким.
 
 Люди хотят иметь автомобиль для передвижения.
 
 Но в настоящее время средством передвижения людей по-прежнему является мотоцикл. Songjiang 100 продается примерно за 10 000 юаней. Когда люди ездили на мотоциклах, им все еще не нужно было беспокоиться о состоянии дорог. Единственной проблемой была погода. "Вы думаете, нам стоит ввести бюджетные автомобили?" спросил Фенг Юаск.
 
 "Конечно, нет. Мы должны начать исследовать и развивать эту технологию сейчас и внедрить ее, когда придет время. Я думаю, мы сможем представить эту модель через 3-4 года. К тому времени наши технологии должны быть готовы, а доходы китайцев увеличатся. Они смогут позволить себе небольшой автомобиль. Хотя мотоциклы хороши, большинство людей будут думать, что вождение автомобиля лучше, чем езда на мотоцикле".
 
 "То есть вы считаете, что Songjiang Motors должна начать разрабатывать технологии автомобилей меньшей вместимости прямо сейчас?"
 
 "Нет. Мы должны одновременно исследовать и роскошные, и бюджетные автомобили. Бренд Songjiang Motors должен оставаться брендом класса люкс, а для массового рынка мы представим другой бренд. И то, и другое должно происходить одновременно".
 
 "Поскольку мы собираемся разрабатывать технологии для обоих типов автомобилей, то сколько еще денег мы должны вложить в НИОКР? Когда мы окупим вложенный капитал, когда мы вернем наши инвестиции?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
 
 "Автомобильное производство - это капиталоемкий бизнес, но технологии в этом бизнесе имеют решающее значение. В противном случае нашим автомобилям китайского производства не нужно будет сотрудничать с ТНК. Производители автомобилей в других странах полагаются на свои технологии для получения прибыли. Наша компания Songjiang Motorsможет иметь лучшие технологии в Китае, но по сравнению с другими зарубежными производителями мы все еще устарели. Если наши технологии не смогут идти в ногу с остальным миром, то мы сможем остаться только в Китае. Даже европейский рынок будет захвачен другими автомобильными компаниями".
 
 В прежней жизни Фэн Юя компания Geely уделяла большое внимание технологическим разработкам.
 
 Они приобрели Volvo не только ради бренда. Им нужны были технологии Volvo. Вот почему Geely заплатила такую высокую цену за падающий бренд.
 
 Фэн Юй постоянно твердил Ли Мингдэ о необходимости сосредоточиться на технологических разработках. Без технических преимуществ они могли только эксплуатировать своих работников. Если это так, то какой смысл производить автомобили?
 
 Фэн Юй знает только о развитии автомобильной промышленности. Он знает о будущих технологиях в этой отрасли. Но он не знает, как эти технологии были изобретены.
 
 К счастью, компания Bing City Machinery Company наняла множество специалистов и экспертов. Многие из них были инженерами из бывшего Советского Союза. Все это время компания также готовила китайских инженеров. По сравнению с крупными зарубежными автопроизводителями, разработки Songjiang Motors нельзя было назвать быстрыми. Но они не были и медленными. Технологии Songjiang Motors были намного быстрее, чем на заводах совместных предприятий в Китае. Songjiang Motors смогла развиваться в Китае не потому, что была более технологически продвинутой. В основном это было связано с внешним дизайном, производительностью, ценами и т.д. Самое главное - это закупки у правительства и военных.
 
 Поскольку военные покупали автомобили Songjiang Motors, китайцы знали об этой марке. Автомобили Songjiang Motors также экспортировались в Европу. Правительство многих провинций начало делать оптовые закупки автомобилей SongjiangMotors.
 
 В прежней жизни Фэн Юя местные власти закупали только автомобили SAIC и FAW. Они будут использовать либо Audi, либо Santana. Но при одинаковой цене автомобили Songjiang Motors выглядели лучше и были более комфортабельными, а главное, это был их отечественный бренд. Приобретая автомобили Songjiangmotorcars, местные органы власти считали, что поддерживают свои отечественные бренды. Это также давало возможность ведомствам покупать автомобили без нареканий со стороны вышестоящего руководства.
 
 В эти несколько лет автомобили бизнес-класса развивались быстрее всего.
 
 Почти все местные органы власти закупали автомобили в больших объемах. В прошлой жизни Фэн Юй был человек, который составил таблицу расходов правительства на автомобили в 1995 году. Сумма, потраченная правительством на автомобили, была астрономической, и она все еще увеличивалась в течение следующих нескольких лет.
 
 Правительство Китая вынуждено было ограничить количество автомобилей, закупаемых местными органами власти. Фэн Юй лишь перехватил рынок у зарубежных производителей и использовал полученную прибыль для модернизации технологий "Сунцзян Моторс".
 
 У Ли Дафу было много идей, которые совпадали с идеями Фэн Ю. Фэн Ю был впечатлен Ли Дафу и решил, что было бы неплохо позволить ему возглавить автомобильное подразделение.
 
 "Менеджер Ли, я согласен с вашим мнением. Вы подходите для работы в Bing City Machinery Company. Теперь вы можете сказать мне, сколько денег у вас есть для покупки акций". Фэн Юй улыбнулся и спросил. "Если я продам свою компанию, у меня должно быть около 60-70 миллионов. С моими сбережениями я должен собрать около 80 миллионов. Я бы хотел купить 2% акций". Ли Дафу ответил.
 
 "Менеджер Ли, дела у вашей компании идут хорошо. Не думаете ли вы, что продавать компанию - это расточительство? Возможно, вы не получите столько прибыли после покупки наших акций".
 
 "Моя компания достигла своего предела. Если не будет вливания средств, мы не сделаем никаких прорывов в материалах. Кроме того, я высоко оцениваю будущее автомобильной промышленности. Я чувствую, что через 3-5 лет стоимость акций Bing City Machinery Company вырастет в несколько раз!".
 
 "Хорошо! За ваше доверие к нам, я дам вам личный кредит в размере 2 миллионов без процентов. Вы сможете приобрести 2,5% акций. Что скажете?"
 
 Ли Дафу был вне себя от радости. "Большое спасибо. Менеджер Фэн, я обещаю выложиться на 100%, чтобы поднять Songjiang Motors на большую высоту!".
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
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      Необыкновенный генийГлава 613 - Изменение структуры собственности
 
 "Алло? Папа, могу я с тобой кое-что обсудить?"
 
 "Что? Я занят. Говори короче! Прекрати, Сань Вань, я победил!"
 
 Фэн Юй: "......" Ты сказал, что занят? Игра в маджонг тоже считается занятой?
 
 "Папа, ты можешь продать мне свои акции Bing City Machinery Company?"
 
 Фэн Синтай тоже владеет акциями Bing City Machinery Company. Но он не заботится об этом. Даже дивиденды были зачислены на счет Фэн Юя. Он даже забыл, что был акционером.
 
 Когда Фэн Юй упомянул об этом, он был озадачен: "Ты просишь избиения? Эти акции в первую очередь принадлежат тебе".
 
 "Папа, ты должен хотя бы подписать документы, подтверждающие, что ты продал акции мне. У меня еще есть немного денег в Tai Hua Trading. Я переведу деньги тебе, а ты сможешь вложить их в свой завод". Фабрика переработанных продуктов "Тайхуа" очень быстро развивается, и ей нужны деньги".
 
 "Хорошо, хорошо. Просто попросите кого-нибудь принести контракт, и я его подпишу. Не беспокойте меня всеми этими вопросами. Eh, eh, eh...... Это моя очередь? Шесть бамбуков".
 
 "Хорошо. Я попрошу адвоката найти вас". Это кавказец с большими усами. Вы не будете занимать никаких должностей в Bing City MachineryCompany в будущем, и вы должны будете вернуть свой офис."
 
 "Я знаю. Есть ли еще что-нибудь? Как дела в школе? Можешь ли ты понимать свои уроки?" спросил Фэн Синтай.
 
 "Да. Без проблем. Errr...... папа, я сначала положу трубку. Мне еще нужно поработать". Фэн Юй быстро повесил трубку. Какая школа? Фэн Юй все еще был в Китае и не вернулся в Гонконг.
 
 ......
 
 "Старина Фэн, ты можешь перестать отвечать на звонки, когда мы играем в маджонг? Думаешь, только у тебя есть мобильный телефон?" сказал Вэнь Дэгуан. Это было раздраженное выражение лица Фэн Синтая, когда он говорил по телефону. Он пытался похвастаться своим мобильным телефоном. У Вэнь Дэгуана, начальника округа, был только пейджер.
 
 "Что плохого в том, чтобы ответить на звонок? Я даже не могу ответить на звонок?
 
 Ваш сын хотел купить для вас мобильный телефон, а вы оказались тем, кто не хочет его покупать. Кого вы можете винить?" Фэн Синтай специально положил свой мобильный телефон на стол поверх стопки купюр в 1 и 2 юаня.
 
 Фэн Синтай теперь был богат, но он заметил, что у него не так много друзей. Он проводит свои дни на рыбалке, прогуливаясь по берегу реки. Он не мог закончить тратить свои деньги, но его друзья все еще нуждаются в работе.
 
 Только по выходным Фэн Синтай мог встретиться с Вэнь Дэгуаном и остальными, чтобы сыграть несколько партий в маджонг. Чжан Мухуа была другой. У нее было новое хобби, с которым ее познакомил Фэн Юй. Вышивание крестиком. Вышивание крестиком было древним искусством. Но оно не было популярным в нынешнюю эпоху. В прошлой жизни Фэн Юй вышивание крестиком стало популярным только в 2005 году. В настоящее время только одна фабрика производила изделия для вышивания крестиком, и там был только один дизайн. После того как Фэн Юй попросил людей привезти из-за границы новые дизайны, Чжан Мухуа пристрастилась. Она поделилась со своими соседями, и все они собирались вместе, чтобы вышивать крестиком, когда были свободны. ......
 
 Через три дня Ли Дафу продал свою компанию. Он торопился продать свою компанию, которая стоила не менее 70 миллионов, но была продана всего за 65 миллионов. Она была продана другому бизнесмену из Чжэцзянской бизнес-ассоциации. Годовая прибыль компании Ли Дафу составляла более 10 млн. Если бы у него были средства, она могла бы увеличиться еще больше. В прошлой жизни Ли Дафу занимал деньги в банках для развития своего бизнеса, а затем занялся мотоциклетным бизнесом. Позже он основал компанию Geely. Но в этой жизни Geely больше не будет. Даже если Geely будет существовать, Ли Дафу не будет ее руководителем. Возможно, другие основатели Geely создадут новую Geely.
 
 На первый взгляд кажется, что Ли Дафу понес убытки. Дивиденды, которые он получит от Bing City Machinery, не превысят 10 миллионов. Хотя прибыль Bing City Machinery Company была очень высокой, более 4 миллиардов, но выплаченные дивиденды составляли лишь небольшую часть.
 
 Большая часть прибыли была реинвестирована в НИОКР компании. Ли Дафу чувствовал, что стоимость его акций многократно возрастет через 3 года, и это не считая миллионных дивидендов каждый год.
 
 Кроме того, в будущем компания может быть включена в листинг. Если компания будет включена в листинг, ее стоимость еще больше возрастет. В будущем дивиденды будут намного выше.
 
 Ли Дафу твердо уверен, что принял правильное решение. Если он сможет показать Фэн Юю свои управленческие способности за эти два года, то после создания совета директоров он сможет претендовать на должность председателя совета директоров. Из того, что сказал Фэн Юй, следует, что Фэн Юй не был заинтересован в том, чтобы стать председателем совета директоров. Это означает, что однажды он может получить полный контроль над компанией Bing city MachineryCompany.
 
 Конечно, он также чувствовал, что это невозможно. Никто из акционеров не захочет отказаться от своих полномочий и позволить кому-то другому управлять компанией. Даже если Фэн Юй не был заинтересован, оставался еще один акционер из Гонконга.
 
 Ли Дафу не ожидал, что как только он вошел в Bing CityMachinery Company, в структуре собственности произошли изменения. Фэн Юй уговорил Фу Гуанчжэна и правительство города Бинг дать Ли Мингдэ и десяткам управленческих работников некоторые акции. Общее количество акций, принадлежащих этим людям, достигло 2,5%.
 
 Хотя Ли Мингдэ не достиг пенсионного возраста, он попросил досрочного выхода на пенсию. Он больше не был государственным служащим. Компания Bing CityMachinery Company немедленно приняла Ли Мингдэ на работу и передала ему 0,5% акций. Конечно, ежемесячная зарплата Ли Мингдэ была изменена и составила всего 500 юаней. Но Ли Мингдэ не возражает, так как он будет получать гораздо больше дивидендов. Остальные директора филиалов, заместители генерального директора и другие сотрудники высшего звена получили от 0,01 до 0,02% акций. Вместе с 2,5% акций, которые Фэн Юй продал Ли Дафу, у Bing City MachineryCompany стало более 20 акционеров. Но Фэн Юй по-прежнему владеет 53% акций компании!
 
 Компания также сформировала совет директоров.
 
 Фэн Юй, Фу Гуанчжэн, Ли Мингдэ, Ли Дафу и представитель городского правительства составили совет директоров. Ли Мингдэ был назначен председателем и генеральным директором.
 
 Ли Дафу, наконец, получил то, чего желал. Он стал одним из заместителей генерального директора вместе с четырьмя другими. Фэн Юй и Фу Гуаньчжэн больше не занимали должности заместителей. Тем не менее, они вошли в совет директоров и могли наблюдать за компанией как один из директоров. Многие люди в компании были шокированы появлением Ли Дафу. Почему Фэн Юй продал акции компании этому человеку и доверил ему управление автомобильным подразделением?
 
 Ли Дафу ранее был боссом компании. Он смог за короткое время добиться своего положения и произвел впечатление на тех, кто был им недоволен. Это было неважно. Фэн Юй вернулся в Гонконг.
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 Школа началась 10 дней назад, а Фэн Юй не появился ни разу. Он не подавал никаких заявлений на отпуск, и в университете забеспокоились и позвонили ему.
 
 Тогда Фэн Юй понял, что забыл написать заявление об уходе из университета из-за Ли Дафу и компании Bing CityMachinery.
 
 Фэн Юй извинился перед своим университетом и немедленно вернулся в Гонконг. Что касается машиностроительной компании, то он предоставил руководству уладить остальные детали. Если что-то случится, Фу Гуанчжэн сможет помочь. Сейчас Фу Гуанчжэн большую часть времени проводит в Китае. Другая причина, по которой Фэн Юй поспешил вернуться в университет, заключалась в том, что он не хотел пропустить занятия профессора Ляна. Этот профессор был консультантом, который помогал управлять фондами Гонконга и Китая, чтобы нанести ответный удар по Квантовому фонду Сороса в предыдущей жизни Фэн Юя.
 
 Фэн Юй попросил Хэ Чжаоцзи связаться с профессором Ляном. Фэн Юй хотел нанять его на работу в Wind and Rain Consulting. Он даже предлагал ему акции компании, но профессор Лян отклонил это предложение.
 
 Профессор Лян не был магнатом. Но его зарплата в Гонконгском университете была не маленькой. Кроме того, он был экспертом на финансовых рынках. Он мог просто делать свои собственные инвестиции.
 
 Хотя профессор Лян не был богатым, он мог получать комиссионные, когда давал советы магнатам. За несколько лет его активы выросли до более чем 10 миллионов гонконгских долларов. Он был очень известен в финансовой торговле Гонконга. Многие магнаты, включая Фу Жунци, хотели завербовать его. Но он отклонил все предложения. Он сказал, что хочет заниматься только исследованиями, а деньги не являются его приоритетом. Его интерес заключается в воспитании следующего поколения финансовых талантов Гонконга.
 
 Профессор Лян не любит деньги, женщин и другие дурные наклонности, и у Фэн Юя нет способа заманить его работать на него. Но Фэн Юй решил, что раз уж он не может завербовать профессора Ляна, то они, по крайней мере, могут стать друзьями.
 
 Поэтому, когда Фэн Юй был в Гонконге, он посещал лекции профессора Ляна. Он даже пропускал другие занятия, чтобы посидеть на занятиях профессора Ляна. Профессор Лян также заметил Фэн Юя, потому что он появлялся почти на каждом занятии. Лекции профессора Ляна были предназначены не только для одного модуля. Было практически невозможно, чтобы один и тот же студент присутствовал на всех его занятиях. Этот студент должен был пропускать другие занятия, чтобы присутствовать на его уроках.
 
 Профессор Лян думал, что Фэн Юй был одним из богачей Гонконга второго поколения, потому что он одевался и был послан, чтобы посещать его лекции. Возможно, этот молодой человек даже не был студентом Гонконгского университета.
 
 Но когда профессор Лян пообщался с Фэн Юем, он был удивлен проницательностью этого молодого человека в области финансовых рынков. С каких пор этот гений появился в Гонконге? Из какой семьи был Фэн Юй?
 
 Когда профессор Лян узнал имя Фэн Юя, он попытался вспомнить, кто из гонконгских магнатов носит такую же фамилию. В Гонконге не было ни одного финансового эксперта или магната с фамилией Фэн.
 
 Он поболтал с Фэн Юем подольше и выяснил, что Фэн Юй был студентом по обмену из Пекинского университета. Это повергло профессора Ляна в шок. Как мог житель материка так хорошо разбираться в финансовом рынке?
 
 Дело было не в том, что профессор Лян смотрит на жителей материка свысока. Дело в том, что развитие финансовых рынков в Китае началось гораздо позже, чем в Гонконге. Он также исследовал китайский финансовый рынок и нашел много лазеек в его системе. Если финансовый рынок Китая откроется для остального мира, это будет катастрофой. В стране, финансовый рынок которой открылся намного позже, появился гений? Профессор Лян был поражен. Таланты Фэн Юя на финансовом рынке уже превзошли многих представителей высшей экономической элиты Гонконга. Он действительно был гением!
 
 Когда профессор Лян узнал, что Фэн Юй был боссом этой консалтинговой компании "Ветер и дождь", у него отвисла челюсть!
 
 Фэн Юй был еще так молод.
 
 Он не только стремился учиться, но и знал все фундаментальные теории. У него также есть практический опыт. В этом мире не должно быть никого, кто был бы таким же гениальным, как Фэн Юй.
 
 Фэн Юй сказал профессору Ляну, что ему нравятся его лекции и он может многому у него научиться. Это вызвало гордость у профессора Ляна.
 
 Учитывая статус профессора Ляна и то, что студент сказал ему это, он будет считать это нормальным. Он не будет чувствовать себя счастливым из-за этого. Но когда ему это скажет гений вроде Фэн Юя или успешный магнат, он будет вне себя от радости. Одни и те же слова, сказанные разными людьми, приводят к разным результатам.
 
 Итак, профессор Лян дал Фэн Юю расписание своих лекций и пригласил Фэн Юя посетить его занятия. Профессор Лян считал, что большинство лекций в университете не являются критическими для студентов. Они могут выбирать, посещать ли их. Многие студенты также пропускали лекции, чтобы посещать те занятия, которые они хотят.
 
 Профессор Лян был таким же, как и большинство преподавателей. Ему нравится, когда студенты посещают его уроки, и когда количество студентов увеличивается, он чувствует гордость. Он чувствовал себя еще лучше, когда такой студент, как Фэн Юй, говорил, что ему нравятся его лекции.
 
 Но когда начался семестр, профессор Лян не увидел Фэн Юя на многих своих уроках. Фэн Юй сказал ему, что его обмен длится один год, и профессор Лян удивился, почему он пропустил лекции. Профессор Лян не возражает, когда другие студенты пропускают его занятия. Но он был разочарован, когда не увидел Фэн Юя на своих занятиях.
 
 Неужели Фэн Юй потерял интерес к занятиям?
 
 Но сегодня, увидев знакомую фигуру в классе, профессор Лян стал преподавать более увлеченно.
 
 После лекции Фэн Юй последовал за профессором Ляном в его кабинет. "Фэн Юй, где ты был последние несколько дней? Почему вы не посещали мои уроки?"
 
 "Профессор Лян, я вернулся в Китай. У моей компании есть кое-какие дела".
 
 "У тебя есть компания в Китае?" Профессор Лян был удивлен. Но после того, как он подумал об этом, он решил, что это вполне разумно.
 
 Фэн Юй был родом из Китая, а финансовая индустрия в Китае только зарождается, и в будущем экономика этой страны будет намного лучше, чем в Гонконге. Но в настоящее время условия в Гонконге все еще лучше, чем на материке. Гонконг и сейчас является одним из ведущих мировых финансовых центров.
 
 "Да. У меня есть несколько компаний в Китае". скромно ответил Фэн Юй.
 
 Несколько? Профессор Лян был высокого мнения о Фэн Юе, но, похоже, он все еще принижал этого молодого человека.
 
 "Чем занимается ваша компания в Китае? Тоже в финансовом секторе?"
 
 Фэн Юй покачал головой: "Финансовый рынок в Китае не очень хорош. Его нельзя сравнить с Гонконгом или западными странами. Мои инвестиции в Китае - это в основном физические активы в других отраслях".
 
 Ни один инвестор не будет торговать только на финансовом рынке. Они будут инвестировать в некоторые физические активы. Для кого-то было бы рискованно вкладывать все свои деньги в финансовые рынки. Если рынок рухнет, они могут потерять все свои деньги. С физическими активами, такими как бизнес в других отраслях, они все равно смогут вернуться.
 
 Профессор Лян говорил об этом с Фэн Юем. Но в то время он не знал, что у Фэн Юя есть другие предприятия. "Профессор Лян, я вернусь в Китай в июле. Я не знаю, когда в следующий раз приеду в Гонконг. Вы действительно не хотите управлять фондами Wind and Rain Consulting? Если вы считаете, что фонд Wind and RainConsulting слишком мал, я могу его увеличить". Фэн Юй снова попытался пригласить профессора Ляна.
 
 Профессор Лян рассмеялся и покачал головой. "Я уже говорил раньше. Фондовый рынок США сейчас хорошо развивается. С вашим пониманием рынка, вы должны быть в состоянии получить высокий доход при инвестировании. Вам не нужна моя помощь".
 
 "Тогда, если однажды мне придется столкнуться с Джорджем Соросом и другими финансовыми хищниками из западных стран, вы мне поможете?" серьезным тоном спросил Фэн Юй.
 
 Лицо профессора Ляна изменилось. "Ты хочешь выступить против Квантовых фондов? Если у вас действительно есть способности, я буду заинтересован в том, чтобы присоединиться к вам".
 
 Пришло время этим западным хищникам заплатить свою дань!".
 
 Примечания переводчика:
 
 QuantumGroup of Funds
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Quantum_Group_of_Funds
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 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081045
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      Необыкновенный генийГлава 615 - Бесславный Ли Цзекай
 
 Фэн Юй был взволнован, когда получил ответ, который хотел получить от профессора Ляна. Профессор Лян будет частью его команды в 1997 году. Будет ли у правительства Гонконга замена для профессора Ляна?
 
 Но это не должно быть проблемой, поскольку средства Фэн Юя также направлены на Квантовые фонды. Это то же самое, что будет делать правительство Гонконга. Возможно, Фэн Юй даже станет консультантом правительства Гонконга.
 
 Фэн Юй каждый день посещал уроки, а когда у него было свободное время, он ходил в кино или на рыбалку. Для Фэн Юя это была спокойная жизнь, но не для Фу Гуанчжэна и Ли Цзэкая. Они были очень заняты.
 
 Фу Гуанчжэн все же справлялся. Его отец помогал ему управлять бизнесом в Гонконге. Ему не нужно беспокоиться. Ли Цзекай был другим. Ему нужно было управлять Pacific Century Group, а также открыть супермаркет "Тай Хуа" в Китае.
 
 Случилось так, что у Pacific Century Group возникли дела, которые Ли Цзекай должен был решить, и ему пришлось вернуться в Гонконг. После завершения работы в PacificCenturyGroup, он взял перерыв на 2 дня и пригласил Фэн Юй на ужин.
 
 ......
 
 "Это тот самый ресторан, о котором вы говорите? Я уже бывал здесь раньше, и хотя еда там неплохая, но все же не вкусная. Я вспомнил, что этот ресторан был продан семье Фу перед Новым годом". Ли Цзекай хотел пообедать в отеле "Пенинсула", но Фэн Юй настоял на посещении этого ресторана.
 
 "Видишь? Название ресторана осталось прежним. Но на передней панели появились три новых персонажа - Цюаньчжудэ!" Фэн Юй указал на вывеску снаружи.
 
 "Куаньчжуд? Я слышал об этом раньше. Разве это не известный ресторан в Пекине? Кажется, там продают жареных уток. Семья Фу купила этот ресторан, чтобы продавать уток?" с любопытством спросил Ли Цзэкай.
 
 Фэн Юй захотелось рассмеяться. Если бы Фу Гуанчжэн услышал, что сказал Ли Цзекай, они бы точно подрались. (См. примечания.)
 
 "Сетевые рестораны.
 
 Оригинальные повара по-прежнему рядом, и в меню добавлено несколько новых фирменных блюд". объяснил Фэн Юй. Парень открыл дверь, чтобы они могли войти. Управляющий рестораном увидел Фэн Юя и подбежал к нему: "Менеджер Фэн, мастер Ли, ваш столик на втором этаже. Я покажу вам дорогу".
 
 Ли Цзекай посмотрел на менеджера, а затем на Фэн Юя. Люди обычно узнавали его, так как он довольно часто появлялся в гонконгских газетах. Но как этот менеджер узнал Фэн Юя? Неужели они знают Фэн Юя, потому что он часто посещает этот ресторан?
 
 Когда оба только сели за столик, Ли Цзэкай увидел, как официант подталкивает тележку, прежде чем он успел увидеть меню. Он посмотрел на Фэн Юя. Заказал ли Фэн Юй еду до их прихода?
 
 Обычно, когда два человека, особенно друзья, ужинают вместе, они не заказывают еду заранее. Они позволяли другой стороне заказать то, что им нравится. Фэн Юй был не из тех, кто делает подобное. Ли Цзэкай подумал, не рекомендованные ли это блюда, которые Фэн Юй хотел ему показать?
 
 Утка. Жареные утки!
 
 Ли Цзекай уже ел жареных уток Цюаньчжудэ. Он был в Пекине, и с его статусом все блюда были в лучших ресторанах.
 
 Фэн Юй выбрал этот ресторан, чтобы порекомендовать ему эту жареную утку?
 
 Последние несколько месяцев Ли Цзекай был занят своей работой и не обращал внимания на китайские чарты лучших блюд, о которых писали газеты. Ли Цзекай не очень любит есть жареную утку. Ему показалось, что жареные утки Куаньчжудэ не пришлись ему по вкусу.
 
 "Брат Кай, этот рецепт жареной утки изменен, чтобы удовлетворить вкус гонконгцев. Попробуй."
 
 Ли Цзекай откусил кусочек, и его глаза широко раскрылись. Эта жареная утка на вкус лучше, чем то, что он ел в Китае! Это был правильный выбор ресторана. "Брат Фэн, ты часто бываешь в этом ресторане?" спросил Лицзекай.
 
 "Я был здесь всего несколько раз. Тебе интересно, почему управляющий знает меня? Потому что я владею акциями этого ресторана". Фэн Юй улыбнулся.
 
"Этот ресторан открыт вами и семьей Фу?" Лицзекай был удивлен. Фэн Юй открыл ресторан вместе с семьей Фу?
 
 Неважно, был ли это Фэн Юй или семья Фу, все они могли позволить себе открывать рестораны самостоятельно. Каждый из них мог открыть даже 10 ресторанов одновременно. Зачем им сотрудничать? Кроме того, были ли рестораны очень прибыльными? Но если в этом ресторане будут готовить фирменную жареную утку и увеличится количество клиентов, насколько больше денег они смогут заработать? Средства, потраченные на открытие этого ресторана, можно использовать с большей пользой. "Не только этот ресторан. Фу Гуанчжэн и я - партнеры, и мы попросили семью Фу помочь нам приобрести несколько ресторанов, чтобы создать компанию. Мы объединим эту компанию с Quanjude и создадим Quanjude Group. Мы будем использовать бренд Quanjude для создания крупнейшей сети ресторанов в Азии. Сегодня я попросил вас помочь мне попробовать жареную утку. Что вы думаете об этой жареной утке и ее специальном соусе?"
 
 Quanjude Group? Самая большая сеть ресторанов в Азии?
 
 Ресторан мог бы быть неприбыльным, если бы в нем был только один ресторан. Но если сеть ресторанов будет другой. Она будет чрезвычайно прибыльной. Если в будущем группа будет размещена на бирже, цены на акции, возможно, не подскочат. Но на нее не будут влиять другие силы. Ли Цзекай подумал об этом некоторое время и решил, что это хорошая инвестиция. "Утка вкусная. Когда начались эти инвестиции?" небрежно спросил Ли Цзекай.
 
 "Около месяца назад".
 
 Ли Цзэкай был немного разочарован. Он знал Фэн Юя довольно давно, а Фэн Юй попросил Фу Гуанчжэна инвестировать вместо него. Похоже, Фэн Юй все еще был ближе к Фу Гуанчжэну, и Ли Цзекай не мог с ним сравниться.
 
 "План начался в прошлом году, и семья Фу уже тогда начала приобретать рестораны. Многие люди все еще смеялись над ними. Но после того, как все рестораны были объединены с Quanjude, их стоимость возросла. Кроме того, после того как рестораны присоединились к группе Quanjude, все их продажи выросли. Ежемесячные продажи самого лучшего ресторана выросли на 50%!
 
 Хотя инвестированная сумма выше, она должна окупиться за 2-3 года. Мы посчитали, что это все еще хорошая сделка".
 
 Ли Цзекай в душе размышлял. Это была чертовски хорошая сделка! Продажи ресторанов выросли, значит, их прибыль тоже увеличится. Вложенные средства окупятся через 2-3 года, а после этого будет чистая прибыль. В это время компания должна выйти на биржу, и они снова заработают большую сумму. Почему меня не включили в число инвесторов?
 
 Ли Цзекай задумался на некоторое время. Если Фэн Юй пригласил его присоединиться к этому предприятию, он тоже не смог бы принять участие. Такой большой ресторан, включая бизнес и т.д., будет стоить по меньшей мере десятки миллионов. Он также слышал о ресторанах, купленных семьей Фу. Если он примет участие в этом предприятии, что он сможет сделать со своими скудными средствами? Если только Ли Цзекай не продолжит просить денег у отца, тогда это было бы возможно. Но отец только что дал ему сумму денег на инвестиции в супермаркеты, и будет ли он еще давать ему деньги? Если бы он только встретил Фэн Юя на несколько лет раньше. Если бы он знал Фэн Юя на несколько лет раньше, Фэн Юй наверняка выбрал бы его своим партнером. Он был вторым сыном Супермена Ли, а Фу Гуанчжэн был всего лишь вторым сыном Фу Жунцзина!
 
 "Брат Фэн, ты должен позвать меня с собой, если в будущем у тебя появятся возможности для инвестиций". мрачно сказал Ли Цзекай. "Конечно, конечно, конечно. О, мне еще нужно кое-что с тобой обсудить. Не могли бы вы пригласить своего отца на церемонию открытия наших супермаркетов?".
 
 Примечания переводчика:
 
 Утки на мандарине имели то же значение, что и жиголо.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
Доступ к 27 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 20 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081142
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      Необыкновенный генийГлава 616 - Супермен Ли впечатлен
 
 "Вы хотите, чтобы мой отец присутствовал на церемонии открытия?" Ли Чжекай выглядел так, будто увидел инопланетянина. Ли Чжекай никогда в жизни не видел, чтобы его отец присутствовал на церемонии открытия!
 
 "А что в этом плохого? Он также владеет акциями этого супермаркета TaiHua. Разве он не должен присутствовать на церемонии открытия?" спросил Фэн Юсмил.
 
 "Его трудно пригласить. Мой отец не любит посещать подобные мероприятия. Он уже несколько лет избегает внимания общественности и оставляет все эти дела моему старшему брату и его помощнику".
 
 "Вы до сих пор не спросили его, откуда вы знаете, что он не хочет ехать? Не забудьте, в какую страну он поедет".
 
 Ли Цзэкай нахмурился. В какую страну он поедет? Верно. Он поедет в Пекин, столицу Китая!
 
 "Я спрошу его, когда вернусь домой. Но не теряй надежды". Ли Цзекай также хотел, чтобы его отец присутствовал на церемонии открытия. Это будет его поддержка со стороны отца. Но отец не пришел даже на открытие своей Pacific Century Group, будет ли он присутствовать на открытии супермаркета Tai Hua?
 
 Вечером Ли Цзекай вернулся домой к ужину. Во время ужина он попытался заговорить, но в раздумье остановился. Супермен Ли ел медленно, и он понял, что Ли Цзекай хочет ему что-то сказать. Он закончил ужин и сказал Ли Цзекаю: "Если тебе есть что сказать мне, приходи ко мне в кабинет".
 
 "Папа, супермаркет "Тай Хуа" должен открыться в конце июля или в начале августа. Фэн Юй хочет пригласить всех акционеров на церемонию открытия. Он попросил меня пригласить тебя".
 
 "Разве ты не сказал ему, что я не люблю посещать такие мероприятия?" Супермен Ли посмотрел на своего младшего сына.
 
 "Я сказал ему об этом. Но он сказал, что тебе может быть интересно, так как место проведения - Пекин".
 
 Глаза Супермена Ли сверкнули. Пекин? Этот Фэн Юй - интересный парень.
 
 "Пригласите Фэн Юя завтра на ужин. Надо сказать, что я с ним еще не знаком". неожиданно сказал Супермен Ли.
 
Глаза Ли Цзэкая широко раскрылись. Его отец пригласил Фэн Юя к себе домой на ужин? Прошли годы с тех пор, как его отец приглашал кого-то к себе домой. "Хорошо. Я скажу ему, чтобы он пришел завтра".
 
 ......
 
 "Твой отец приглашает меня на ужин? Хорошо. Я приду".
 
 Фэн Юй не был удивлен приглашением Супермена Ли. Его уже приглашал Фу Жунци в прошлом, и Супермен Ли должен был знать об этом. В прошлой жизни Фэн Юй слышал, что Супермен Ли смотрит новости и читает газеты со всего мира. Он должен был читать газеты Китая, Японии и США. Возможно, Супермен Ли имел представление о его реальном богатстве.
 
 Кто бы не заинтересовался чудесным молодым человеком? Супермен Ли тоже человек, и он должен быть любопытен.
 
 Фэн Юй прибыл на виллу семьи Ли ровно в 6.30 вечера. Он вспомнил газетную статью о том, что Супермен Ли просыпался в 6 утра и уходил с работы в 6 вечера. Это было его привычкой на протяжении многих лет. Раз он заканчивает работу в 6 вечера, значит, приезд в 6.30 должен быть как раз вовремя.
 
 Фэн Юй, как обычно, принес бутылку вина. Супермен Ли любил играть в гольф и был хорош в этом деле. Но Фэн Юй ничего не знал о гольфе и даже не знал, где можно купить клюшки для гольфа. Вино все же удобнее. Ли Цзекай лично открыл дверь для Фэн Юя, его старший брат Ли Цзэчжу тоже был там, чтобы поприветствовать его. Супермен Ли не вышел и остался сидеть на диване. Супермен Ли встал только тогда, когда Фэн Юй вошел в гостиную. "Племянник Фэн, заходи, поболтаем. Ужин скоро будет готов".
 
 Опять племянник? Почему жители Гонконга любят обращаться к другим как к племяннику? Но Фэн Юй подумал о своих отношениях с Ли Цзекаем. Такое обращение к нему не было неправильным. Фэн Юй и Ли Цзэкай были очень близки, как братья. "Дядя Ли, я давно знаю брата Кая, но не навещал вас. Надеюсь, вы не сердитесь".
 
 "Хахаха. Это я пригласил тебя поздно. Племянник Фэн общительный, и я должен был пригласить тебя раньше.
 
" Супермен Ли был довольно дружелюбен, в отличие от слухов о нем. Конечно, это могло быть связано со статусом Фэн Юя. Супермен Ли позиционировал Фэн Юя довольно высоко. Возможно, он даже считал Фэн Юя равным себе.
 
 Все перекинулись любезностями, и повар вышел, чтобы сообщить, что ужин готов. Во время ужина Супермен Ли также болтал с Фэн Юем, и Фэн Юй заметил, что на обеденном столе было много северо-восточных блюд. Они были приготовлены специально для него.
 
 После ужина супермен Ли пригласил Фэн Юя в свой кабинет на чай. Фэн Юй знал, что супермен Ли хочет поговорить с ним о делах.
 
 Неважно, были ли это гонконгские или китайские магнаты, все они любили разговаривать о делах в тихом месте. Гонконгцы предпочитают кабинеты. Многие книги в кабинете могут быть для украшения, и большинство магнатов никогда к ним не прикасались. Кроме того, большинство магнатов в Гонконге живут в больших виллах и имеют много помощников. В прошлой жизни Фэн Юй слышал, что супермен Ли был осторожным человеком. Он не доверяет другим быстро, даже если это его собственные помощники. Это было связано с тем, что если его слова распространятся, он может потерять некоторые возможности.
 
 Поэтому Супермен Ли обсуждал со своими гостями пустяковые вопросы в гостиной и столовой. Но важные вопросы он обсуждал в своем кабинете. Когда дверь кабинета была закрыта, никто не мог ничего услышать снаружи.
 
 Войдя в кабинет, Фэн Юй огляделся. Он заметил, что на столе лежит роман. Он слышал, что у супермена Ли была привычка читать каждую ночь. Возможно, он прочитал все книги на полках. "Что бы вы хотели?" спросил Ли Цзекай.
 
 "Зеленый чай".
 
 Помощница принесла в комнату чашку зеленого чая и ушла, закрыв за собой дверь.
 
 "Племянник Фэн, я слышал от Цзекая, что вы приглашаете меня на церемонию открытия супермаркета Тай Хуа?"
 
 "Да. Я намерен создать шумиху вокруг открытия и позволить CCTV сообщить об этом в своих новостях.
 
 Таким образом, это повысит осведомленность о супермаркете Тай Хуа в кратчайшие сроки". "CCTV сообщит об открытии в своих новостях, потому что я присутствую. Я всего лишь мелкий акционер, и у меня не должно быть никаких обязательств присутствовать на церемонии открытия, верно?" Супермен Ли шутливо спросил. Он знал, что церемонию открытия покажут в новостях только в том случае, если он будет присутствовать.
 
 "У дяди Ли должны быть планы посетить Китай в ближайшее время, верно? Разве вы не хотите побеседовать с высшими руководителями Китая о вопросе возвращения Гонконга? Или, может быть, вы хотите увидеть изменения в Китае и помочь инвестициям вашей компании в Китае заработать больше денег?" спросил его Фэн Юй.
 
 В настоящее время инвестиции Супермена Ли были в основном в Гонконге, за которым следовал Китай. Инвестиции в Канаду занимали лишь третье место. Если бы в Китае произошли какие-либо политические изменения, его бизнес пострадал бы.
 
 "Почему это должно меня беспокоить?"
 
 "Потому что вы нацелились на развитие Китая и верите, что Китай будет быстро развиваться в ближайшие 20 лет. Кроме того, твои основные инвестиции должны быть в Китае, верно?".
 
 Ли Цзекай знал, что его отец с оптимизмом смотрит на развитие Китая. Но как Фэн Юй узнал об этом? Кроме того, то, что сказал Фэн Юй, в точности совпадало с мыслями его отца. Оба считали, что в ближайшие 20 лет экономика Китая будет одной из самых быстрорастущих в мире!
 
 Супермен Ли пристально посмотрел на Фэн Юя и задохнулся. "Ты можешь предсказать это. Только по этому пункту оба моих сына не могут сравниться с тобой".
 
 Авансовые главы
 
 $5 или более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
$75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081143
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      Необыкновенный генийГлава 617 - Любопытный Ли Цзекай
 
 Ли Цзэчжу и Ли Цзекай устыдились, услышав комментарий своего отца. Они получили хорошее образование, но оба не могли сравниться с Фэн Юем.
 
 Фэн Юй был спокоен, когда получил похвалу от Супермена Ли. Он восхищался Суперменом Ли еще в прошлой жизни. В его прошлой жизни дела Супермена Ли шли все лучше и лучше по мере его старения. Если бы Фэн Юй мог учиться у Супермена Ли, он смог бы и дальше развивать свой бизнес.
 
 "У меня действительно есть намерение съездить в Китай недавно. Господин Дэн пригласил меня. Поскольку супермаркет "Тай Хуа" скоро открывается, я буду присутствовать на церемонии открытия".
 
 Отец согласился? Ли Цзекай был удивлен. Почему его отец согласился на просьбу Фэн Юя? Но следующие слова отца заставили его понять решение отца.
 
 "Господин Дэн говорил мне о тебе. Он сказал, что ты самый способный юноша, которого он когда-либо встречал. У господина Денга хороший глаз на таланты. Если ты получаешь похвалу от господина Денга, значит, у тебя есть что-то особенное. Я слышал, что в Microsoft есть третий акционер. Этот человек - вы?" Фэн Юй улыбнулся и кивнул: "Да, это так. В прошлом я заработал немного денег на финансовых рынках и вложил все доходы в американский рынок, чтобы приобрести акции Microsoft. Мне очень повезло, так как цены на акции Microsoft росли. Мои инвестиции уже выросли в несколько раз".
 
 "Вы с Зекаем можете хорошо поладить. Сейчас у него не так много друзей. Хотя Цзекай еще не повзрослел, он никогда не обманет своих друзей. Если тебе понадобится помощь, ты можешь просто обратиться к нему".
 
 "Дядя Ли, ты слишком серьезен. Мы с братом Каем хорошие друзья. Если нет, я не стану привлекать его к совместным инвестициям". Фэн Юй не будет говорить, что он привел Ли Цзекая, чтобы воспользоваться славой семьи Ли. "У Цзэцзюй более устойчивый характер. Он хорошо защищает интересы компании, но не умеет расширяться.
 
 Он пришел в компанию не так давно, но акционеры и менеджеры признали его. Однако Зекай более нетерпелив. Хотя он способный, он гордый и делает все без раздумий. Многие говорят, что его характер похож на мой. Но он более агрессивен, чем я, когда был моложе. В будущем он может попасть в беду. Я надеюсь, что племянник Фэн протянет ему руку помощи, когда придет время".
 
 Фэн Юй почувствовал дрожь в позвоночнике. Почему у него такое чувство, будто Супермен Ли вверяет ему своих детей? Неужели это его последние слова? Но в прошлой жизни Супермен Ли был очень здоров и все еще мог играть в гольф время от времени.
 
 Фэн Юй не знает, что сказать, и просто молчит. Молчание - лучший ответ.
 
 "Молодым людям нечего сказать этому старику? Вы все должны идти и развлекаться. Я немного почитаю и пойду спать". сказал Супермен Ли.
 
 Супермен Ли оценил Фэн Юя очень высоко, и оба его сына не ожидали этого. Они были потрясены, узнав, что Фэн Юй был третьим по величине акционером компании Microsoft! Это Microsoft. Одна из крупнейших компаний в 20 веке. Стоимость этой компании составляла более 2 миллиардов долларов США!
 
 Сколько акций принадлежит Фэн Юю и какова его общая стоимость?
 
 "Брат, не хочешь выпить с нами?" спросил Ли Цзэкай.
 
 "Я не пойду. Твоя невестка не любит, когда я пью. Вы оба идите. А где Хуэйхуэй? Почему ты не взял ее с собой?".
 
 Ли Цзэкай некоторое время молчал: "Не говори о ней. Веброк".
 
 Проклятье. Молодой мастер Ли расстался с Шэнь Хуэйхуэй? Не слишком ли рано? В прошлой жизни Фэн Юя женщина, которая, по слухам, была с Ли Цзекаем, должна была появиться через два года. В эти несколько лет он должен быть с Шэнь Хуэйхуэй.
 
 Ли Цзекай привел Фэн Юя в шикарный бар. Он был основан на членстве. Хотя это место было дорогим, здесь было тихо и не было шумной толпы.
 
 Фэн Юй понравился этот бар. Он был лучше, чем тот, в который его привел Фугуанвэй.
 
 Этот бар был похож на высококлассные заведения в прошлой жизни Фэн Юя. Возможно, те места в его прошлой жизни были имитацией этих частных клубов в Гонконге.
 
 Фэн Юй и Ли Цзекай сидели в углу, Ли Цзекай прикуривал сигару. Фэн Юй спросил его. "Брат Кай, почему ты расстался со своей девушкой? Расскажи мне".
 
 Личная жизнь Ли Цзэкая была такой же захватывающей, как и драмы на ТВБ. Фэн Юй было любопытно узнать, были ли эти магнаты такими же, как обычные люди.
 
 Ли Цзекай устало улыбнулся. "Я занят работой, и у меня нет времени на нее. Она также не доверяет мне. Так что, завязывай".
 
 Занят работой? Разлучены большую часть времени? Черт. Я не прав? Если бы я не попросила его инвестировать в супермаркет Тай Хуа, он бы не проводил большую часть своего времени в Китае. Из-за меня они оба расстались?
 
 Я не должен быть виноват в их разрыве. Главная причина в том, что она не доверяет тебе. Это твоя вина. Посмотри на меня. Я так долго нахожусь в Гонконге, а Ли На не поднял никакого шума.
 
 Что мне сказать, чтобы утешить его? Мои соболезнования? Пойти дальше?
 
 В прошлой жизни Фэн Юй Ли Цзекай действительно двигался дальше, но в итоге так и не остепенился. Ли Цзэкай должен искать красивую, добродетельную женщину, которая сможет позаботиться о его семье. Она также должна поддерживать его работу и не прилипать к нему, как жвачка.
 
 Такая женщина должна быть не от мира сего!
 
 Но у Ли Цзекая была средняя внешность. Он не считался уродливым и всегда выглядел уверенным в себе. Он был младшим сыном супермена Ли и был богат. К нему должно было броситься множество женщин.
 
 Фэн Юй немного подумал и спросил: "Брат Кай, у тебя будут подружки во всех отраслях?".
 
 В прошлой жизни Фэн Юй подруги Ли Цзекая были по всему миру. Кроме азиаток, у него были кавказские и смешанные подруги. Фэн Юй подумала, не пытается ли Ли Цзекай создать коллекцию женщин со всего мира!
 
 Ли Цзэкай закатил глаза. "Думаешь, я такой же, как Гуанчжэн? Он меняет своих подружек каждый месяц.
 
 Я серьезен в своих отношениях".
 
 Глаза Фэн Юя широко раскрылись. "Ты говоришь, что Гуанчжэн меняет подружек каждый месяц? Ты серьезно?"
 
 Черт! Фу Гуанчжэн был игроком!
 
 "Многие люди в этом баре знают Фу Гуанчжэна. Вы можете расспросить их и убедиться, что я говорю правду. Если бы он не проводил большую часть своего времени в Китае, он должен быть гонконгским растратчиком номер один!"
 
 "Правда? Вы знаете какие-нибудь сплетни о втором поколении? Расскажите мне. Мне любопытно". Слушать сплетни о других было одним из хобби Фэн Юя.
 
 Когда Фэн Юй прервал его, Ли Цзекай забыл о своем разрыве, и Фэн Юй заметил, что Ли Цзекай потенциально может стать папарацци. Ли Цзекай знал много сплетен. Откуда он узнал эти сплетни? Неудивительно, что у него нет друзей. Он был слишком любопытным!
 
 К счастью, Фэн Юй знал Ли Цзекая недавно. В противном случае он мог бы начать сплетничать о Фэн Юе с другими. Фэн Юй все еще хотел узнать о сплетнях других богачей второго поколения, когда Ли Цзекай встал и взял свой бокал с вином: "Брат Фэн, если ты занят, ты можешь вернуться первым. Тебе не нужно ждать меня", - закончил он и быстро направился к красивой женщине. Фэн Юй покачал головой. Ли Цзекай говорил, что Фу Гуанчжэн был игроком, а теперь он показал себя во всей красе?
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081144
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      Необыкновенный генийГлава 618 - Супер VCD
 
 "Менеджер Фенг, хорошие новости! Хорошие новости!"
 
 Фэн Юй держал свой телефон подальше от ушей. Какого черта он кричал?
 
 "Что случилось? Старина Цзян, почему ты так взволнован?" спросил Фэн Юй. Ему тоже было любопытно. Сделал ли Цзян Ваньмэн какой-нибудь прорыв в своих исследованиях?
 
 "Мы успешно разработали MPEG-II!" взволнованно воскликнул Цзян Ваньмэнь.
 
 "Что ты сказал?" Фэн Юй был ошеломлен.
 
 "Мы провели исследования по кодированию, основываясь на ваших требованиях. Звук может достигать 4 аудиоканалов, он более четкий и ясный. Качество видео также улучшилось. Разрешение - самое высокое в мире. И самое главное - в видео не будет мозаики!".
 
 Мозаика была ошибкой качества изображения видео. Цвета части видео были смешаны, и оно выглядело как закопченные квадраты. Мозаика была одной из наиболее острых проблем, с которыми столкнулась разработка VCD. Качество видео на VCD было более четким, чем на кассетах, но диски легко повреждались. При появлении царапин видео- и аудиосигнал искажается, и появляется мозаика. В этом случае пользователь получает плохое впечатление.
 
 В небольших кинотеатрах и видеосалонах в Китае есть обратная связь. После воспроизведения одного и того же VCD несколько раз появляются мозаики. Чем больше раз проигрывался VCD, тем больше мозаики появляется на видео.
 
 Компания Wind and Rain electronics представила средство для ремонта VCD. Это тип чистящего раствора, который может очищать VCD и позволять проигрывателю лучше считывать данные. Позже Wind and Rain представила новый вид чистящего раствора, состоящего из щелочного растворителя и полировочного материала. Его можно использовать для полировки дисков VCD. Полировка облегчает царапины, и плеер может лучше считывать данные. Но после полировки VCD будет легче повредить. Это решение было временным. Если мозаики не удавалось уничтожить, то нужно было снизить вероятность их появления. Фэн Юй вспомнил о Super VCD из своей прошлой жизни.
 
 Эта технология появилась в эпоху между VCD и DVD. Именно благодаря этой технологии VCD стал более популярным и стал причиной смерти VHS. Самые первые VCD использовали технологию MPEG-1, и качество видео было не очень четким. Аудио также не имело каналов для выбора. Технология следующего поколения имела 4 канала на выбор. У зрителей было больше возможностей для выбора звукового сопровождения фильмов. Кроме того, в этой технологии будет дуэтное аудио на двух языках, что увеличит рынок VCD.
 
 Кроме того, эта новая технология расширит функции VCD-плееров. VCD будет иметь возможность воспроизводить только музыку. Это больше всего подходит для караоке.
 
 Супер VCD также угрожает положению Laserdisc. Эта технология не только приведет к смерти VHS, но и вызовет упадок Laserdisc.
 
 Фэн Юй попросил Wind and Rain Electronic и Aiwa провести совместные исследования этой технологии. Но он не ожидал, что эта технология будет разработана так быстро.
 
 Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни Sony была единственной, кто разработал эту технологию. Позже Sony обменялась технологиями с Philips и установила стандарты для этой отрасли.
 
 Выпускаемые плееры не назывались Super VCD. Они назывались DVD. Это означает, что Super VCD и DVD использовали одни и те же плееры. Но DVD имел более значительный объем памяти, чем Super VCD.
 
 В предыдущей жизни Фэн Юй многие обнаружили, что некоторые плееры могут воспроизводить VCD, а некоторые нет. Это потому, что некоторые из них использовали проигрыватели Super VCD, а эти проигрыватели могли читать DVD.
 
 Было и еще одно преимущество этой технологии. Это увеличение объема памяти диска. Диск Super VCD мог хранить целый фильм. Больше не нужно делить фильм на два диска. Это избавляет от необходимости менять диск в середине фильма.
 
 На двух дисках Super VCD можно было записать концерт, а на одном диске - более 20 музыкальных клипов. Это была выгодная сделка для потребителей, и они охотнее покупали музыкальные диски VCD.
 
 Фэн Юй невольно снова столкнулся с Sony.
 
 Сначала Walkman от Aiwa обошел Sony и снизил их прибыль от продаж Walkman. Затем Aiwa представила свои CD-плееры. Она отняла у Sony долю рынка музыкальных плееров. Это также стало причиной разрыва отношений Nintendo с Sony. Это привело к сокращению бизнеса видеоигр Sony. Чтобы восстановить продажи, Sony пришлось направить свои средства на создание подразделения видеоигр для разработки игровых консолей CD-ROM. Это было сделано для борьбы с монополией Nintendo в игровой индустрии.
 
 Фэн Юй вспомнил, что в конце этого года Sony представит первое поколение PlayStation. Это был самый успешный электронный продукт Sony после Walkman. Ее продажи достигли 100 миллионов единиц!
 
 Позже успешными были PSP, PS2, PS3 и PS4. Все эти модели имели высокие продажи.
 
 Этот год должен стать лучшим для Sony с точки зрения технологического прорыва. Но в этой жизни этот год стал трагедией для Sony. Sony больше не владеет технологией DVD.
 
 Фэн Юй попросил Цзян Ваньмэна немедленно связаться с Фу Гуанчжэнем, чтобы подать заявку на патенты. Они должны объявить о стандартах своего плеера и сделать его эталоном индустрии!
 
 Кто-то сказал, что ведущая компания установит стандарты для отрасли, а компания со вторым рейтингом будет продавать свой бренд. Компания с третьим рейтингом будет продавать свою продукцию, а компания с четвертым рейтингом будет продавать свои ресурсы. Установление стандартов и эталонов для отрасли - вот к чему стремилось большинство компаний.
 
 Запатентованные технологии могли только помешать другим компаниям использовать их в своей продукции. Это не помешает другим совершить прорыв с помощью этой технологии. Sony всегда могла использовать технологии Wind and Rain Electronic и разрабатывать новые технологии.
 
 В прошлой жизни Фэн Юй многие компании боролись за отраслевые стандарты в течение нескольких лет. Продукция всех компаний отличалась технологиями, и все они хотели, чтобы их технологии стали стандартами отрасли. Среди этих компаний были Toshiba, Pioneer и др.
 
 В конце концов, все компании поняли, что ничем хорошим для них не закончится, если они будут продолжать бороться друг с другом. Если две влиятельные компании будут бороться друг с другом, то какая-нибудь другая компания этим воспользуется. Поэтому все компании остановились.
 
 Но спустя некоторое время компании начали конкурировать друг с другом за DVD-плееры, и появилось множество технологий кодирования DVD. В нынешней жизни все технологии этих электронных гигантов уже устарели. Компания Wind and Rain Electronics первой представила VCD. У Windand Rain Electronics было преимущество в научно-исследовательской деятельности. Кроме того, бизнес других компаний был диверсифицирован. Они не концентрировались на разработке одного продукта, как Wind and Rain. Например, Sony в то же время разрабатывала PlayStation. Toshiba и другие компании занимались разработкой цифровых камер и компьютеров. Они не концентрировали все свои усилия на одном продукте.
 
 Wind and Rain Electronics была другой. Фэн Юй не хотел, чтобы Wind and Rain вошла в компьютерную индустрию. В конце концов, у него были акции Lenovo. В будущем рынок цифровых камер станет огромным. Но в настоящее время разрешение недостаточно хорошо, чтобы заменить пленочную камеру. Цифровые камеры будут приняты потребителями только после того, как разрешение превысит 1 миллион.
 
 Это произойдет только в конце века. В то время Wind and Rain Electronics могла просто обмениваться технологиями с другими компаниями, чтобы получить то, что они хотят.
 
 Через 2 недели компания Wind and Rain Electronics провела пресс-конференцию в Пекине, чтобы представить свои технологии мультимедийных дисков с высокой емкостью. Они также сообщили прессе, что Wind and Rain Electronics успешно разработала технологию MPEG-II. Первое поколение Super VCD будет представлено на рынке в конце этого года!
 
 Примечания переводчика:
 
 MPEG-2
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/MPEG-2
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081145
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      Необыкновенный генийГлава 619 - Просьба Philips о сотрудничестве
 
 Пресс-конференция не была признана успешной, поскольку многие гиганты электронной промышленности не присутствовали на ней. Присутствовали лишь их представители в Китае. Большинство компаний не ожидали, что Wind and Rain Electronics представит что-то хорошее, несмотря на то, что ранее они представили VCD.
 
 Но когда компании узнали, что Wind and Rain Electronics успешно разработала технологию MPEG-II, все они были ошеломлены! Они изучали эту технологию после того, как увидели VCD. Они хотели использовать эту технологию, чтобы победить Wind and Rain VCD и Aiwa VCD. Но прежде чем их исследования были завершены, Wind and Rain Electronics представила эту новую технологию!
 
 Как это стало возможным? Компания Wind and Rain Electronics стоила так мало по сравнению с другими гигантами электроники. Как они смогли так быстро разработать эту технологию? Компании сравнили технологию MPEG-II от Wind and Rain со своими исследованиями. Обе технологии были похожи, но не успели они завершить свои исследования, как Wind and Rain уже устанавливали стандарты в отрасли!
 
 После этой пресс-конференции все гиганты электроники немедленно отреагировали. Компания Sony немедленно провела конференцию, на которой объявила, что они также разработали эту технологию. Но они не стали сообщать об этом широкой публике.
 
 Хейтаро Накаджима немедленно созвал пресс-конференцию. Он сказал, что Sony только и умеет, что подражать Aiwa. Sony шла по стопам Aiwa и никогда их не обгоняла! Sony копировала Walkman и CD-плееры Aiwa. После того, как Aiwa представила VCD, Sony все еще хочет копировать их!
 
 Высшее руководство Sony было в ярости!
 
 Какое копирование? Мы также проводим собственные исследования новых технологий. Мы также исследуем новые технологии MPEG. Наши исследования пересекались, но Aiwa не может утверждать, что мы их копируем. Как мы можем разработать эту технологию путем копирования за такой короткий период?
 
 Мы также не копировали ваши Walkman и CD-плееры. Хейтаро Накадзима был слишком бессовестным!
 
Компании Wind и Rain Electronics немедленно объявили о том, что они зарегистрировали технологии MPEG-II. Sony не должна пытаться копировать их технологии. Это будет противоречить законам об авторском праве!
 
 Ходили слухи, что президент Sony, Норио Ога, в тот день отругал руководителя отдела исследований и разработок в своем кабинете. Он был в такой ярости, что разбил антикварную вазу.
 
 Норио Ога поручил отделу исследований и разработок Sony провести исследования, противоположные технологии Wind and Rain Electronics. Wind and Rain использовала одностороннюю и двухслойную структуру для своих технологий. Они сделают все наоборот!
 
 Но когда Sony уже собиралась начать свои исследования, Toshiba объявила, что представит новую технологию, которая была двухслойной и двухсторонней. Они опередили Sony!
 
 Технология двухслойной структуры была новейшей технологией. Нужно ли Sony разрабатывать технологию трехслойной структуры? Для чего она нужна? Диск для хранения 5 часов видео и аудио? Цель этого диска - хранить песни и видео. Зачем нужны такие большие объемы памяти? Это было бы пустой тратой времени!
 
 Но Sony сразу же подумала о сотрудничестве с Toshiba. Они хотят использовать технологию двухслойных и двусторонних дисков как промышленный стандарт. Это позволит противостоять односторонней двухслойной технологии Wind и Rain Electronics.
 
 Sony и Toshiba были ведущими компаниями в мире потребительской электроники. Wind and Rain и Aiwa не могли конкурировать с ними по объему активов. В течение нескольких лет дела у Aiwa и Wind and Rain шли хорошо. Продажи Aiwa достигли более 100 миллиардов йен, а прибыль - более 10 миллиардов йен. Но при пересчете в доллары США прибыль компании составляла не более 100 миллионов долларов. Как они могли конкурировать с Sony и Toshiba?
 
 Если Sony и Toshiba объединят усилия для установления стандартов в отрасли, они могут помешать технологии Wind and Rain Electronics быть принятой в отрасли!
 
 Итак, Норио Ога отправился в штаб-квартиру Toshiba, чтобы встретиться с президентом компании.
 
 Неясно, какую цену он заплатил, но Toshiba согласилась поделиться своими технологиями с Sony.
 
 "Менеджер Фенг, наши технологические стандарты могут быть заменены Toshiba и Sony. У них сильные основы, и им будет проще установить отраслевые стандарты с помощью своих технологий". Цзян Ваньмэн позвонил Фэн Юю, чтобы попросить о помощи.
 
 Это была реальность. Эти две компании уже установили множество промышленных стандартов, а Wind and Rain Electronics не была столь влиятельной, как они. Конкурировать с ними было невозможно. После того, как обе компании установили стандарты для этой отрасли, они будут диктовать направление технологических исследований в будущем. Это не будет хорошо для Wind and Rain Electronics и Aiwa.
 
 Большая часть прибыли будет получена этими двумя компаниями, когда они войдут в эру DVD. Это было не то, чего хотел Фэн Юй!
 
 Единственным выходом было сотрудничество с ведущим гигантом потребительской электроники. Многие компании обратились к Wind and Rain Electronics с предложением о сотрудничестве. Одной из них была Pioneer. Лидер рынка Laserdisc. Они обратились к Хейтаро Накаджиме и выразили намерение сотрудничать с Aiwaand Wind and Rain Electronics. Они хотели помешать Sony и Toshiba устанавливать стандарты в отрасли. Компания Pioneer была одним из самых громких имен в отрасли. Сотрудничество с ними было отличным выбором. Но Pioneer оказалась слишком жадной. Они не только хотели получить разрешение на использование технологии MPEG-II, они еще хотели поделиться всеми технологиями VCD. Взамен они хотели поделиться своими технологиями Laserdisctechnologies с Wind and Rain electronics и Aiwa.
 
 Фэн Юй сразу же сказал Хейтаро Накаджиме, чтобы тот отказал им. Что за шутка? Технология LD скоро устареет. В настоящее время Pioneer была не единственной компанией, которая обладала этой LD-технологией. Как они могут использовать эту технологию для обмена с нами? Они все еще хотят получить разрешение на бесплатное использование технологии MPEG-II? Без поддержки Pioneer, Wind and Rain electronics и Aiwaw оказались в проигрышной ситуации против Sony и Toshiba. Они не смогут установить отраслевые стандарты.
 
.
 
 Но в это время к Wind andRain Electronics подошел гигант электроники. Этой компанией была Philips. Впечатление о Philips у многих потребителей сложилось благодаря бритвам. Но ведь Philips начинала с продажи лампочек! Позже компания совершила прорыв в радиотехнике. Они были одной из первых компаний, представивших кассетный музыкальный магнитофон. Конечно, именно рентгеновские трубки Philips сделали их знаменитыми. Они использовались в медицинских приборах, и Philips был одним из главных конкурентов компанииSiemens в индустрии медицинских приборов. Самым успешным продуктом Philips была бритва. До конца второго квартала 1994 года компания Philips продала более 250 миллионов бритв по всему миру. Это было намного больше, чем у других брендов.
 
 Многие люди также не знали, что Philips является изобретателем лазерного диска и оптической системы связи. Многие любители музыки должны были слышать о звукозаписывающей компании PolyGram. Он также был создан компанией Philips.
 
 Цифровой компакт-диск также был изобретен компанией Philips. Компания Philips также хорошо разбиралась в транзисторах, интегральных схемах и микросхемах. Поэтому их телевизоры были широко популярны во всем мире.
 
 Несколько лет назад в Philips была проведена реструктуризация. Компания была оптимизирована для обеспечения более эффективного роста.
 
 Когда Philips увидела, что Wind and Rain Electronics представила VCD, они также начали исследования в этой области. Но, к сожалению, они были похожи на Sony и другие компании. Их исследования и разработки проводились одновременно в нескольких областях, что привело к замедлению прогресса. Их скорость не могла сравниться с Aiwa и Wind and Rain.
 
 Сейчас Wind and Rain Electronics успешно разработала технологиюMPEG-II и скоро представит Super VCD. У Philips также были хорошие технологии, когда дело дошло до технологии сжатия. Они решили, что будет лучше всего сотрудничать с Wind and Rain Electronics, чтобы установить стандарты в отрасли. Вместе они смогли бы превзойти Toshiba и Sony!
 
 Итак, вице-президент Philips приехал в Китай.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081146
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      Необыкновенный генийГлава 620 - Удивление Томаса
 
 Это было срочное дело, и Цзян Ваньмэн не мог принять решение. Он сразу же позвонил Фэн Юю, чтобы переспросить его.
 
 Когда Фэн Юй узнал, что Philips хочет сотрудничать, он был удивлен и потрясен. Ему не нужно было бояться Toshiba и Sony, если бы они сотрудничали с Philips. Они даже могут быть быстрее Toshiba и Sony в установлении промышленных стандартов!
 
 Фэн Юй немедленно вылетел обратно в Китай и стал ждать вице-президента Philips Томаса в штаб-квартире Aiwa Electronics. Томас прибыл в Китай и осмотрел здания. Это была огромная разница с Голландией, и это все еще была столица Китая. Китайская экономика была не в лучшем состоянии.
 
 Но то, что эта страна третьего мира разработала первое и второе поколение технологий MPEG и VCD, все равно впечатляло. Китайцы были очень креативными.
 
 Томас был уверен в этом сотрудничестве. Он считает, что ему не нужно предлагать никаких выгодных условий, и другая сторона согласится на это сотрудничество. Во-первых, дела в китайской экономике шли не очень хорошо. Windand Rain Electronics также не была большой компанией. Если он предложит Wind and RainElectronics немного денег, они наверняка согласятся. Даже если деньги не решат проблему, Wind and Rain Electronics все равно уступит из-за Toshiba и Sony. Для него переговоры должны пройти гладко.
 
 Китайцам нравится иметь совместные предприятия. Компания Philips создала несколько совместных предприятий в Китае. Возможно, у Philips есть шанс купить Wind and Rain Electronics через это сотрудничество.
 
 Томас почувствовал себя увереннее, когда приехал в Хэфэй, город, где находилась штаб-квартира Wind and Rain Electronics. Это был сельский и бедный город. Выйдя из аэропорта, Томас увидел табличку с надписью Philips - Томас. Это должны были быть сотрудники компании Wind and Rain Electronics, которые пришли его встречать. В сопровождении сотрудников Philips в Китае Томас гордо прошел мимо.
 
 А?
 
 Автомобиль, которым пользовалась компания Wind and Rain Electronics, оказался гораздо лучше, чем он ожидал. Хотя это и не был роскошный европейский автомобиль, его внешний вид был хорошо продуман, а салон был просторным и удобным. Он был более комфортным, чем Mercedes Benz, который ему выделила компания.
 
 Эта машина должна стоить дорого. Это японская машина или UScar? Эта машина должна быть японской. "Мистер Томас спрашивает, здесь ли акционеры Wind and RainElectronics?". Когда они добрались до места назначения, переводчик спросил Цзян Ваньмэна.
 
 "Он уже здесь и сейчас ждет внутри". Цзян Ваньмэн ответил по-английски. Он прекрасно говорил по-английски, и именно по этой причине компания отправила его за границу для взаимодействия.
 
 Цзян Ваньмэн мог сказать, что Томас был немного недоволен, потому что менеджер Фэн и он не встретили его в аэропорту. Они послали за ним только двух сотрудников. В штаб-квартире Фэн Юй также не спустился, чтобы встретить его. Томас почувствовал, что эти китайцы его не уважают.
 
 Когда они вошли в здание, Томас был потрясен. Внешне здание выглядело обычным, но интерьер был хорошо отремонтирован. Искусственный холм, фонтаны, текущая вода и золотые рыбки - все это было использовано для создания естественного вида. Это было не то, чего ожидал Томас. Он думал, что штаб-квартира Wind and Rain Electronics должна быть обветшалой. Даже если она не обветшала, она должна быть старомодной. Разве не все говорят, что китайцы все старомодны? Почему же эта компания такая уникальная? Он почувствовал, что его настроение изменилось к лучшему, когда увидел убранство вестибюля.
 
 Фэн Юй стоял на вершине винтовой лестницы и увидел удивленный взгляд Томаса. Он почувствовал гордость. Моя новая фабрика и офисные здания оформлены в стиле сада. Ха! Вы удивлены?
 
 "Мистер Томас, это ключевой акционер компании "Ветер и дождь" Фэн Юй. Менеджер Фэн, это представитель Philips, вице-президент Philips, мистер Томас".
 
 "Мистер Томас, приятно познакомиться.
 
 Я представляю компанию Wind and RainElectronics и приветствую вас". Фэн Юй говорил по-английски с американским акцентом. Томас был удивлен тем, что основным акционером Wind and Rain Electronic был молодой человек. Унаследовал ли он этот бизнес от своей семьи? Он хорошо говорит по-английски. Он был из США? Черт. Это нехорошо. "Приятно познакомиться, мистер Фенг. Для меня большая честь быть здесь".
 
 Оба они обменялись любезностями и вошли. Глаза Томаса расширились. Что это? В офисе есть качели? Что делают эти люди? Пьют чай, читают газеты, а некоторые из них еще и смотрят фильмы?!
 
 "Мистер Фенг, это ваш офис?" спросил Томас.
 
 "Да. Вам не кажется, что наш офис очень очеловечен? Это место для отдыха сотрудников. Здесь есть ванная комната и зона отдыха. Здесь также есть круглосуточный кафетерий. С другой стороны есть зона для упражнений. Если вам интересно, мы можем поиграть в пинг-понг позже", - улыбнулся Фэн Юй и объяснил. Зона отдыха, тренажерный зал, кафетерий, ванные комнаты, зоны отдыха? Это действительно было рабочее место?
 
 Что-то не так с мозгами этого человека? Как это может быть офисом? Все здесь не работали. Неужели сотрудникам здесь платили за то, чтобы они отдыхали и наслаждались жизнью?
 
 По мнению Томаса, в этой компании нет дисциплины, но именно эти люди разработали технологию MPEG-II!
 
 "Мистер Томас, вы думаете, почему никто не работает, а все сотрудники отдыхают? Наша компания платит им за их работу. Чем больше задач они выполнили, тем выше их зарплата. С другой стороны, если сотрудники не смогут выполнить свои задачи, их зарплата будет очень низкой, и их могут даже уволить. Исследования и разработка технологий не зависят от накопления времени. В большинстве случаев им требуется вдохновение и творческий подход. Если дать им возможность отдохнуть, это повысит их творческий потенциал. Многие из них работали более 12 часов в день. Некоторые даже работали более 16 часов. Они заслуживают такого вознаграждения.
 
 В нашей компании "Электроника ветра и дождя" все сотрудники считаются членами семьи".
 
 Когда Фэн Юй предложил это в прошлом, Фу Гуанчжэн и Цзян Ваньмэн подумали, что Фэн Юй шутит. Но Фэн Юй настоял на том, чтобы компания работала именно так. После увольнения некоторых людей, которые не справлялись с работой, эффективность остальных сотрудников возросла. Кроме того, у сотрудников появилось чувство принадлежности к компании. Некоторые другие компании пытались переманить сотрудников Wind and RainElectronics, предлагая более высокие зарплаты. Но никто из сотрудников не перешел. Начальство здесь относилось к ним хорошо, и их работа была спокойной. Если бы они работали усерднее, их зарплата могла бы быть даже выше. Кроме того, сотрудники заметили, что их здоровье стало лучше, чем раньше. Пройдя это место, они вошли в зал заседаний. Томас все еще чувствовал себя озадаченным этой компанией. Почему эта компания работает так не так, как другие? Он слышал, что в США некоторые компании, занимающиеся разработкой программного обеспечения, работают подобным образом. Такая модель работы была редкостью даже в Европе. Томас не ожидал увидеть подобное в Китае. Это был еще не большой город в Китае. Эта "Ветер и дождь электроникс" была совсем другой, и этот молодой человек был не прост!
 
 Комната для переговоров была выкрашена в успокаивающий цвет. Ремонт и планировка комнаты расслабляли. Переговоры в этой комнате были похожи на беседу между друзьями. Томас не привык к такому ощущению, но он должен признать, что ему нравится эта атмосфера. "Мистер Томас, попробуйте этот чайный напиток. Возможно, он вам понравится". Фэн Юй попросил кого-то принести бутылку зеленого чая Lehaha.
 
 "Этот вкус особенный. Я не люблю пить чай, но этот мне очень понравился. Китай - действительно удивительное место. Мне так повезло, что я здесь!" сказал Томас.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов США или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
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      Необыкновенный генийГлава 621 - Совместное установление промышленных стандартов (часть 1 из 2)
 
 "Philips будет сотрудничать с нашей компанией Wind, Rainelectronics и Aiwa, чтобы установить промышленные стандарты для DVD (Digital VersatileDisc), и мы изменим мир!" сказал Фэн Юй.
 
 "Раз господин Фэн знает цель моего визита, тогда давайте обсудим условия нашего сотрудничества?" - спросил Томас. с нетерпением спросил Томас.
 
 "Конечно. Чего хочет Philips? Вы можете высказать свое мнение.Hmmm...... У нас тоже есть свои условия". Фэн Юй хотел услышать, что Philips хочет от него, прежде чем рассказать Томасу о своих условиях.
 
 "Нас очень интересуют технологии MPEG, независимо от того, первого или второго поколения. Это то, что нам нужно. У нас есть передовые технологии для Laserdisc и Compact Disc. Технология сжатия, используемая в вашем VCD, изобретена нами, и мы владеем патентом".
 
 "Мы используем новую технологию. Это не ваша запатентованная технология, и это не является нарушением". Цзян Ваньмэн прервал его.
 
 "Вы неправильно меня поняли. Я не говорю, что вы все нарушили наши патенты. Технологии компакт-дисков меняются каждый день. Почти каждый месяц происходят изменения в технологиях. Но мы, как изобретатели, обладаем лучшими технологиями. Если мы будем сотрудничать, мы обязательно позволим компакт-диску заменить традиционные кассеты. Это беспроигрышная ситуация для нас обоих". Томас пояснил.
 
 "В настоящее время доля нашего VCD на видеорынке составляет 20%, и она продолжает расти. В Китае наш VCD занял более 60% рынка видеокассет. В США мы занимаем более 30% рынка. Даже без помощи вашей компании мы уверены, что Compact Disc заменит кассеты через 3-5 лет".
 
 Мы что, дураки? С вашей помощью процесс лишь немного ускорится, но мы все равно должны отдавать вам часть нашей прибыли. Без вашей помощи мы все равно добьемся успеха и получим всю прибыль. ToWind и Rain Electronics, оба способа сработают.
 
 Но для Томаса компания Wind and Rain Electronics шла по неверному пути.
 
 Если бы VCD был только что изобретен, слова Томаса не были бы ошибочными. Но спустя столько времени VCD был принят потребителями, и настало время пожинать плоды. Нет никакой разницы между получением выгоды двумя годами раньше и двумя годами позже.
 
 Если это будет завершено на один день раньше, вы получите прибыль на один день раньше". Разве вы не согласны, что захват рынка важнее?" - спросил Томас.
 
 "Нам понадобилось всего несколько месяцев, чтобы изобрести эту технологию с нуля, и два года, чтобы представить ее остальному миру. Мы занимаем рынок прямо сейчас". спокойно ответил Фэн Юй.
 
 Томас не стал возражать и продолжил: "Хорошо. Тогда я расскажу о других вещах. Вы все изобрели цифровой универсальный диск, чтобы продавать этот продукт и плееры, верно? Тогда технология для плееров очень важна. Я полагаю, что вы все уже начали разработки в этом направлении. Однако уверены ли вы, что сможете быстрее разработать технологию кодирования, чем Sony и Toshiba?".
 
 Технология кодирования была тем, что нужно Фэн Юю. Если проигрыватели смогут только читать, но не смогут кодировать диск, его применение будет ограничено. Если компьютер будет оснащен записывающим оптическим приводом, то компактный диск сможет заменить дискету. Прибыль от этого будет огромной!
 
 Если Lenovo сможет эффективно использовать эту технологию в своих компьютерах, то развитие Lenovo пойдет гораздо быстрее. Возможно, она станет одним из ведущих мировых производителей ПК!
 
 С другой стороны, Wind and Rain Electronics и Aiwa также нуждаются в этой технологии. В противном случае они смогут кодировать только VCD-диски, а DVD, которые они производят, не будут совместимы с плеерами других компаний. Это будет препятствовать внедрению DVD-плееров.
 
 DVD в конечном итоге заменит VCD. Это несомненно.
 
 Если отраслевые стандарты будут такими же, как VCD, которые установила Wind and RainElectronics, то статус Wind and Rain Electronics в международной электронной промышленности повысится. Прибыль будет значительной.
 
 "Как вы можете доказать, что скорость развития будет выше, чем у Toshiba и Sony, если мы будем сотрудничать с вами? Кроме того, Pioneer, Hewlett-Packard и т.д. также исследуют эту технологию". Фенг Юаск спросил.
 
 "Потому что наша компания - Philips! Мы первые, кто изобрел технологию кодирования. У нас самые лучшие основы!" гордо ответил Томас.
 
 "Отлично. Даже если бы вы все были лучшими в этой технологии, но почему мы быстрее развиваем технологии MPEG, чем вы? Мы также можем сотрудничать с другими компаниями, и результаты все равно будут одинаковыми". ответил Фэн Юй.
 
 Проклятье. Вы говорите так, как будто Philips - лучшая компания в мире. Если Philips действительно так хороша, то почему вы все не изобрели видеомагнитофон? Вы все просто жадные и хотите получить свой кусок пирога.
 
 "Менеджер Фенг, давайте проанализируем ситуацию на рынке. После того, как вы объявили о своей новейшей технологии, Toshiba и Sony немедленно представили другой набор стандартов для индустрии. Компания Pioneer также начала изучать эту технологию. Hewlett-Packard также объявил, что будет исследовать эту технологию. Это означает, что на рынок выходят 4 компании мирового класса по производству бытовой электроники. Это не включает нас. Я хочу знать, на каком месте в индустрии бытовой электроники находится Wind and Rain Electronics? Какое место занимает ваша компания?" Это была пощечина для Фэн Юя! Если мы занимаем первое место, нужно ли нам еще сотрудничать с другими?
 
 "По сравнению со всей индустрией, наша позиция, возможно, не очень высока. Но когда речь идет о видеоплеерах, наши технологии - одни из лучших в мире. Просто посмотрите на VCD. Это продукт, который изменит индустрию потребительской электроники. Скоро мы представим Super VCD, и мы, несомненно, победим старые кассетные видеоплееры".
 
 Когда мы представим DVD-плееры, мы станем одной из ведущих компаний по производству бытовой электроники."
 
 "Время, мистер Фенг. Я хотел бы напомнить вам, что время - важный аспект. Что если другие компании представят DVD, когда вы представите свой Super VCD? Ваш диск может хранить 100 минут высококачественного видео. А что если другие компании представят диск, на котором можно будет хранить 200 минут видео? Диск используется не только для хранения фильмов. Есть еще один популярный вариант для потребителей. Телевизионные драмы. На вашем диске можно хранить 2-3 эпизода, а на других - до 10 эпизодов. Это будет большая разница".
 
 "Не забывайте, что мы по-прежнему сотрудничаем с Aiwa".
 
 "Aiwa - хорошая компания. Но ее сила только в индустрии Walkmanindustry. Их технологии CD не лучше, чем у Sony и многих других компаний. Aiwa лишь использует свою репутацию хорошего музыкального плеера. Когда дело доходит до видео, Aiwa все еще новичок. Она не известна своими видеоплеерами, и ее технологии не являются выдающимися. Ее нельзя сравнивать с Philips!".
 
 Проклятье. Как он может принижать Aiwa до такой степени?! Если бы Хейтаро Накадзима узнал об этом, он принес бы свой самурайский меч на дуэль с тобой! Если он проиграет, то может даже разрезать себе живот.
 
 Фэн Юй перестал хмуриться. "Мистер Томас. Чем больше вы говорите, тем больше похоже, что вы хотите сотрудничать с нами. Скажите мне ваши условия".
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
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      Необыкновенный генийГлава 622 - Совместное установление отраслевых стандартов (часть 2 из 2)
 
 Это было похоже на торг на базаре. Вы продолжаете говорить, что эта вещь нехорошая, но все равно остаетесь на месте. Это тактика ведения переговоров. Именно это и делал Томас.
 
 Томас улыбнулся. "Тогда я больше ничего не скажу. До моего приезда мы уже обсуждали это на нашей встрече. Philips и Wind and Rain Electronics будут вместе исследовать и разрабатывать записываемый DVD. Мы разработаем небольшое устройство для записи данных на DVD-диск и установим стандарты для DVD-индустрии".
 
 Это было то, чего ожидал Фэн Юй. Philips был действительно грозным партнером. "Давайте поговорим о деталях".
 
 "Ваша компания достигла хороших результатов в Китае, но по сравнению с нами вы все еще далеко позади. Наша исследовательская лаборатория в несколько раз больше, чем ваша компания. У нас больше исследователей и экспертов, чем у вас. Поэтому я предлагаю, чтобы мы взяли на себя ответственность за НИОКР. Ваша компания внесла значительный вклад в развитие этой технологии. Поэтому, когда мы установим промышленные стандарты, мы должны назвать их как Philips - Wind and Rain DVD standard".
 
 Иди к черту. Вы считаете меня идиотом? Стандарт Philips - Windand Rain DVD может звучать как сотрудничество. Но если посмотреть на название, люди поймут, что мы просто помогаем Philips как последователи. Мы - те, кто владеет технологией MPEG-II!
 
 Прямо как теория Янга-Миллса. Имя Ян Чаннинга стоит впереди, за ним следует Роберт Миллс. В то время, хотя Роберт Миллс получил большее признание, по названию теории можно было определить, кто внес больший вклад в теорию. Кто бы ни внес больший вклад, его имя будет впереди.
 
 "Мистер Томас. Мне кажется, вы неправильно поняли одну вещь. Мы те, кто разработал технологию MPEG-II. Мы также владеем патентом на первое поколение технологии. Эта технология является основой DVD Да, в вашей компании, возможно, больше ученых и исследователей, чем у нас. Но разве они лучше нас в этой области? Можете ли вы все сосредоточиться на исследовании одной технологии? Мы разные.
 
 Мы являемся экспертами в этой области, и мы только исследуем эту технологию MPEG. Я смею утверждать, что ни одна другая компания не превосходит нас в этой области. Кроме того, в исследовании записываемых DVD-дисков мы также будем впереди других компаний. Вы все должны быть нам покладистыми, а не наоборот!"
 
 Черт. Знай свое место!
 
 "Господин Фенг, не забывайте, что отраслевые стандарты, установленные нами, будут приняты потребителями легче, чем вашей компанией. Разве ваша компания устанавливала стандарты для VCD? Вы все только хорошо продвигали VCD. У вас был шанс установить отраслевые стандарты для VCD. Если мы будем теми, кто разработал этот VCD, то нынешние VHS-плееры уже устареют". Томаст сделал глоток зеленого чая. Philips не предъявляла высоких требований к этим переговорам. Когда Томас приехал в Китай, он решил установить более высокие стандарты. Но после изучения культуры компании Wind and Rain он решил придерживаться первоначальных требований компании. Он не может быть слишком жадным.
 
 Первоначальный план Томаса заключался в том, чтобы позволить Philips устанавливать стандарты в отрасли. Обе компании будут вместе проводить исследования и разработки и совместно использовать все связанные с ними технологии. Если бы он мог получить долю в Wind and RainElectronics, было бы еще лучше. После разговора с Фэн Юем он решил уступить и последовал указаниям своей компании. Технологии обеих компаний будут использоваться в промышленных стандартах. Но Philips должна быть впереди.
 
 Фэн Юй был недоволен таким решением. Вы хотите поставить имя Wind and Rain Electronics впереди Philips? Вы издеваетесь надо мной? Неужели молодежь думает, что Wind and Rain Electronics больше, чем Philips?
 
 "Господин Томас, вы думаете, что Wind and Rain Electronics недостаточно велика, чтобы устанавливать стандарты в отрасли?" Хотя Томас так и думал, он не ответил Фэн Юю. По выражению его лица было видно, о чем он думает. "Если наша Wind and Rain Electronics может сама установить и внедрить промышленные стандарты, зачем нам сотрудничать с Philips? Г-н.
 
 Томасс также должен знать, что эта технология MPEG-II разработана совместно Aiwa иus. Тогда что вы думаете, если Aiwa решит работать с японской компанией Sony? Не думаете ли вы, что будет легче установить отраслевые стандарты, если Aiwa будет сотрудничать с Sony? Не забывайте, что в прошлом Aiwa довольно долго сотрудничала с Sony".
 
 "Мы не будем говорить, какие потери понесут Wind и RainElectronics, если вы попросите Aiwa установить отраслевые стандарты. Aiwa не может работать с Sony. Aiwa отняла у Sony рынок Walkman, а доля Aiwa на рынке Walking составляет почти 70%. Сейчас у Sony осталось менее 20% рынка, и Aiwa начинает отнимать у Sony долю рынка CD-плееров. Крупнейшим конкурентом Aiwa является Sony. Почему Aiwa решила работать с Sony?". Томас улыбнулся и переспросил Фэн Юя.
 
 Перед тем как Томас приехал в Китай, он сделал домашнее задание. Эта информация не была секретом. Он узнал о них, когда расспрашивал людей. О, вы сделали домашнее задание? Но чем больше вы знаете, тем легче мне вас обмануть".
 
 "Вы правы, и это также из-за того, что вы сказали. Если Aiwa обратится к Sony с предложением о сотрудничестве и предложит объединить усилия, чтобы контролировать рынок Walkman и CD-плееров, как вы думаете, Sony отклонит это предложение?!".
 
 Лицо Томаса меняется. Действительно, если бы Aiwa была готова уступить Sony часть доли рынка плееров Walkman и CD, Sony, несомненно, стала бы с ними сотрудничать. Но Томас не знал, что в этой жизни Sony и Aiwa не смогут работать вместе!
 
 Хейтаро Накаджима уже оскорблял исполняющего обязанности президента Sony Норио Ога публично перед СМИ. Норио Ога никогда не согласится сотрудничать с Aiwa. Если бы ему дали шанс, он бы хотел наступить на Aiwa! Если бы не Айва, нарушающий его планы, он был бы президентом Sonynow!
 
 "Господин Фэн, Aiwa - это Aiwa, а не Wind and Rain Electronics. Если Aiwa будет устанавливать промышленные стандарты, какую выгоду получит Wind and RainElectronics?
 
 Я знаю, что компания Wind and Rain Electronics сотрудничала с компанией Aiwa и поделилась многими технологиями. Но готовы ли вы помочь другому бренду развиваться?". Томас решил использовать брендинг, чтобы убедить Фэн Юя.
 
 "О, я забыл сказать вам, что я не только основательWind and Rain Electronics. Я также являюсь основным акционером Aiwa. Для меня обе компании - одно и то же. На самом деле, я владею большим количеством акций Aiwa, чем Wind and RainElectronics. Разве вы не заметили, что у Aiwa есть суб-бренд на китайском языке?". Фэн Юй улыбнулся и ответил.
 
 Что? Фэн Юй является основным акционером Aiwa?!
 
 Это значит, что обе компании одинаково относятся к Фэн Юю. Неудивительно, что обе компании сотрудничали в стольких проектах, и Aiwa смогла открыть китайский рынок.
 
 Проклятье. Таким образом, у Philips не будет никакого преимущества в этих переговорах.
 
 "Тогда как вы хотите сотрудничать?"
 
 "Просто. Wind and Rain Electronics будет заниматься исследованиями и разработками, а Philips будет нам помогать. Мы вместе установим промышленные стандарты, и они будут называться "Стандарты DVD Wind and Rain Philips". Должны быть и другие компании, которые работают с Philips. Мы будем владеть патентом на технологию DVD с возможностью записи, а Philips получит пожизненное разрешение на использование этой технологии. В то же время мы разрешим Philips бесплатно использовать наши технологии MPEG и VCD. Мы поделим рынок со всеми вами".
 
 Патент принадлежит другой стороне, но Philips получит права на использование патентов. Эта сделка не выгодна для Philips. Но если они не договорятся, Philips будет выкинута из этой игры. Они даже не смогут откусить от пирога. "Господин Фенг, прежде чем дать вам ответ, я должен обсудить это со своим штабом". Гордое выражение лица Томаса давно исчезло. Теперь Фэн Юй имел преимущество.
 
 Фэн Юй протянул руку: "Конечно. Я буду ждать ваших хороших новостей. Если мистер Томас не возражает, остановитесь на ночь в нашем отеле Wind and RainElectronics".
 
 Примечания переводчика:
 
 Теория Янга-Миллста
 
 https://en.wikipedia.
 
org/wiki/Ян%E2%80%93Миллса_теория
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081245
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      Необыкновенный генийГлава 623 - Удивительное шоу-плоскость
 
 Фэн Юй повернулся к Цзян Ваньмэну и сказал: "Приведи его в нашу шоу-квартиру".
 
 Цзян Ваньмэн кивнул. Ему не терпелось увидеть реакцию этого гордого голландца, когда он увидит их квартиру.
 
 Эта квартира была предложена Фэн Юем. Фэн Юй хотел создать место для демонстрации и экспериментов с будущим бытовой техники. Почти все бытовые приборы в шоу-квартире были "изобретены" Фэн Юем. Многие из них были простыми, но очень практичными. Здесь представлены бытовые приборы Wind andRain.
 
 На двери висел электронный замок. Цзян Ваньмэнь набрал 9527, и раздался звуковой сигнал, оповещающий о том, что дверь разблокирована. Пароль был установлен Фэн Юем, и ему нравится этот номер.
 
 Электронные замки были изобретены давно, но до сих пор не получили широкого распространения, потому что у них было много недостатков. Например, клавиатура была недостаточно чувствительной, и ее нельзя было легко разблокировать. Микрочип также легко декодировался. Но в компании Wind and RainElectronics большинство замков были электронными.
 
 Томас поднял брови, когда увидел электронный замок. Это просто электронный замок. Чему тут удивляться? У нас в Philips тоже есть такие. Эти люди из Wind and Rain Electronics живут в горах?!
 
 Но когда Томас увидел логотип Windand Rain на дверном замке, он слегка удивился. Этот электронный замок изобрели сами "Ветер и дождь"? Philips тоже может разрабатывать такие замки.
 
 "Это то, что наши сотрудники изобрели в свободное время". сказал Цзян Ваньмэн, открывая дверь. Он ознакомил Томаса с особенностями выставочной квартиры. "Это наша лучшая комната. Она обустроена как квартира и использует все футуристические концепции, предложенные менеджером Фенгом. Менеджер Фенг владеет не только компанией "Ветер и дождь". Он также владеет "Бытовой техникой Wind and Rain". Я уверен, что вы слышали о безлопастных вентиляторах. Это один из продуктов компании Wind and Rain Home Appliances".
 
У Томаса было удивленное выражение лица. Wind and RainElectronics, Wind and Rain Home Appliances принадлежали одному и тому же человеку? У господина Фенга было так много предприятий. Похоже, использовать правительство, чтобы заставить их сдаться, было невозможно.
 
 Но что означают футуристические концепции?
 
 Цзян Ваньмэн взял пульт дистанционного управления у двери и направил его на окно. Бип. Шторы открылись. Затем он направил пульт на телевизор, и тот включился. Он нажал еще одну кнопку, и включился проигрыватель VCD. Телевизор воспроизводил видео с Элвисом Пресли.
 
 "Этот пульт используется для управления всем в этой квартире. Вам нужно только направить его на бытовую технику, и вы сможете управлять ею". объяснил Цзян Ваньмэн. Но Цзян Ваньмэн заметил, что Томас его не слушает. Его глаза были прикованы к телевизору. Это был телевизор с плоским экраном и плазменной панелью. Хотя он не был таким плоским, как телевизор будущего, его толщина составляла всего 10 см. Он был намного тоньше традиционного телевизора с катодно-лучевой трубкой (ЭЛТ).
 
 "Вы все также знаете об этой технологии?" Именно японцы были хороши в технологии плазменных телевизоров. Такие компании, как Panasonic, NEC и Fujitsu, занимались исследованиями в области этой технологии. Электроника Wind and Rain также владеет этой технологией?
 
 Компания Philips также исследовала эту технологию и пыталась внедрить этот тип телевизоров. Но он не пользовался популярностью у потребителей, так как стоил дорого, а качество изображения было примерно таким же, как и у обычного телевизора. Однако Philips считает, что в будущем эти плазменные телевизоры будут пользоваться популярностью.
 
 "Мы не можем сказать, что хорошо разбираемся в этой технологии. В настоящее время мы исследуем телевизоры с жидкокристаллическим дисплеем (ЖК-телевизоры). Мы все еще решаем, на чем сосредоточиться - на плазме или ЖК". Цзян Ваньмэн потер нос и ответил.
 
 Цзян Ваньмэн лгал. Компания Wind and Rain Electronics все еще не понимала, что такое технология. Они только переделали чужой продукт и все еще изучают его. Их можно считать только новичками в этой области.
 
Томас был потрясен. Компания Wind and Rain Electronics также исследовала ЖК-мониторы? Это было то, на чем сосредоточилась компания Philips. Но разрешение ЖК-мониторов было не таким высоким, как у плазменных телевизоров. Однако он был намного дешевле, легче и тоньше, чем плазменный телевизор!
 
 Почему направление исследований Wind and Rain Electronics было схожим с ними?
 
 Ответ был прост. Потому что Фэн Юй знал о будущем бытовой электроники. Плазменный телевизор был очень популярен в начале, но когда разрешение LCDTV увеличилось, а стоимость снизилась, плазменный телевизор устарел. Именно поэтому Фэн Юй отказался тратить время на изучение плазменных телевизоров. Когда Цзян Ваньмэн и его команда сказали Фэн Юю, что они хотят изучить плазменную технологию, Фэн Юй посоветовал им рассмотреть вместо этого ЖК-телевизор. Он знал, что прежде чем плазменные телевизоры получат широкое распространение, они будут вытеснены ЖК-телевизорами. Кроме того, ЖК-мониторы больше подходили для использования в качестве компьютерных мониторов, и развитие этой технологии было быстрым. В течение нескольких лет она вытеснила плазменные и ЭЛТ-телевизоры!
 
 Цзян Ваньмэн включил очиститель воздуха в углу. Эта технология была изобретена Яду. Но когда Wind and Rain HomeAppliances обменялась технологиями с Yadu, она была включена в нее.
 
 В этом очистителе воздуха также есть функция ароматерапии. Вскоре вся комната наполнилась легким ароматом.
 
 "В этот воздухоочиститель встроены функции ароматерапии и увлажнения. Здесь сухой воздух, и вы будете чувствовать себя лучше, если воздух будет увлажнен". пояснил Чжан Ваньмэн.
 
 "Здесь есть компьютер, и вы можете отправлять электронные письма в свою компанию. Вы также можете свободно пользоваться Интернетом. О, этот компьютер оснащен оптическим приводом. Здесь есть несколько дисков с играми. Если вам скучно, вы можете поиграть в компьютерные игры или посмотреть фильм. Кроме того, что монитор меньше, качество не хуже, чем у VCD-плееров. С этими наушниками звук лучше, чем при просмотре с телевизора".
 
 Компьютер с оптическим приводом? Что за безумная идея! Если бы такое устройство появилось на рынке, оно неизбежно вытеснило бы дискеты.
 
 CD сможет хранить больше данных, чем дискета!
 
 "Этот компьютер тоже произведен вашей компанией? Но логотип не от Wind and Rain".
 
 "Это Lenovo. Лучший компьютерный бренд в Китае. Менеджер Фенгал также владеет некоторыми акциями этой компании".
 
 На лице Томаса появилось недоверчивое выражение. Фэн Юй также владеет акциями этой компании? Сколько предприятий было у Фэн Юя? Почему он занимается всем, что связано с электроникой и бытовой техникой?
 
 "О, давайте я покажу вам ванную".
 
 Томас был ошеломлен. Что можно показать в ванной? Вы думаете, я раньше не пользовался ванной? Только не говорите мне, что ваша ванная полностью автоматизирована?
 
 "Этот водонагреватель автоматически регулирует температуру воды. Вы можете установить нужную вам температуру, здесь есть жидкокристаллический дисплей. Знак "+" означает повышение температуры, а знак "-" - понижение. Самая высокая температура, которую вы можете установить, - 72 градуса Цельсия".
 
 "Я думаю, мне не нужно представлять фен. Это сушилка для рук. В него встроен инфракрасный датчик. Он будет выдувать горячий воздух, чтобы высушить ваши руки. Это предотвратит попадание микробов на руки при контакте с полотенцами или бумагой. Если вам интересно, вы можете испытать это сами".
 
 Технология автоматических сушилок для рук была основана на технологии безлопастных вентиляторов. Она была небольшой, и ее можно было повесить на стену. Компания Wind and Rain Home appliances подала патент на эту технологию. Японская компания, владеющая этим патентом в прежней жизни Фэн Юя, может только наблюдать, как Фэн Юй получает все преимущества.
 
 "Это робот-пылесос. В него встроены инфракрасные датчики. После того как вы включите его и поставите на пол, он сам пропылесосит пол. Посмотрите, после того как он коснется стены, он сам изменит направление движения. Если вы включите его перед уходом на работу, ваш пол станет чистым, когда вы вернетесь домой".
 
 "Это кухня. Это микроволновая печь со световыми волнами. Она сочетает в себе технологии микроволн и световых волн. Она быстрее разогревает пищу и экономит электроэнергию.
 
 Это продукт, который Wind and RainHome Appliances представит в конце этого года. Это индукционная плита. Вы должны были пользоваться ею раньше".
 
 Когда Цзян Ваньмэн обернулся, чтобы посмотреть на Томаса, он увидел, что Томас все еще в шоке. Томас был ошеломлен всеми бытовыми приборами на этой выставочной площадке. Была ли эта бытовая техника для средних домов? Неужели "Электроника ветра и дождя" и "Бытовая техника ветра и дождя" уже настолько технологически развиты?
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081246

    
  





  Экстраординарный гений Глава 620


  

    
      Необыкновенный генийГлава 624 - Полное сотрудничество
 
 Томас был ошеломлен всеми бытовыми приборами в квартире. Цзян Ваньмэн пытался сдержать смех. Эти приборы были в основном образцами. Например, универсальный пульт дистанционного управления. Хотя он мог управлять телевизором, VCD-плеером и многими другими приборами, была проблема с сигналом. Если не быть осторожным, то при включении телевизора можно было выключить VCD. Контроллер можно считать бесполезным продуктом.
 
 Также и робот-пылесос. Стоимость его производства была очень высока, и его практически невозможно было производить массово. Инфракрасный датчик был недостаточно чувствительным, и в роботе не было таймера. Он тратит много электроэнергии.
 
 Водонагреватель был прост в изготовлении, но с контроллером нагрева в нем был очень дорогим. ЖК-дисплей, показывающий температуру, был лишь прототипом.
 
 Кран с инфракрасным датчиком, переключатели с голосовым управлением, автоматический электрический чайник, кондиционер, оснащенный функцией очистки воздуха, и т.д. потрясли Томаса. Это и есть сила компании "Ветер и дождь"? Это было слишком продвинуто. Как они пришли к этим идеям? Неужели их придумали сотрудники, которые в рабочее время пили чай и играли в пинг-понг? "Мистер Томас, вы можете оставить здесь свой багаж, и мы отправимся на обед. Я приведу вас сюда и попробую нашу местную кухню".
 
 "А? О, хорошо. Пойдемте." Когда Томас выходил из комнаты, он все время оборачивался назад, чтобы посмотреть на приборы. Если возможно, он хотел бы привезти некоторые из этих продуктов, чтобы поэкспериментировать с ними.
 
 Томас даже хотел разобрать все эти приборы прямо сейчас. Он думал, что у него будет много вдохновения от этих приборов. Но раз Цзян Ваньмэн осмелился показать ему эти приборы, значит, они подали заявку на патенты и не побоялись сообщить ему теории и технологии, лежащие в основе этих приборов.
 
 Эти приборы потрясли его. Это и есть сила компании "Ветер и дождь"?
 
 Philips должна полностью сотрудничать с такой компанией, а не торговаться с ней из-за одной-двух технологий".
 
 "Господин Цзян, сначала я хотел бы сделать телефонный звонок", - сказал Томас.
 
 "Вы звоните в Голландию? Пойдемте со мной. Вы можете совершать междугородние звонки в моем офисе".
 
 Цзян Ваньмэн привел Томаса в свой кабинет и ушел. Оставив Томаса одного в своем кабинете с закрытой дверью.
 
 Томас уже собирался позвонить, когда заметил, что на столе Цзян Ваньмэна осталась стопка документов. Хотя он знал, что подглядывать в чужие документы неэтично и даже противозаконно, он не смог удержаться.
 
 Китайский, китайский, китайский. Большинство документов были на китайском языке, и Томас не мог их понять. Наконец он нашел документ на английском языке. Он открыл его и был потрясен.
 
 Это был отчет о сотрудничестве с Dell. Компания Dell хотела сотрудничать с компаниями Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances и выйти на китайский рынок. Они хотели создать свою штаб-квартиру в Китае и расширить свою деятельность на всю Азию.
 
 Компания Dell также являлась гигантом в электронной промышленности. Если Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances будут сотрудничать с Dell, то Philips окажется вне игры.
 
 Так что, кроме Sony, у Wind and Rain Electronics есть еще партнеры на выбор!
 
 Томас немедленно звонит в штаб-квартиру и сообщает о своих находках и увиденном президенту Philips. Он попросил компанию дать ему ответ как можно скорее. Его мнение заключалось в том, чтобы сотрудничать сWind and Rain Electronics в полной мере. Только креативность этой компании была достойна того, чтобы Philips сотрудничал с ними!
 
 Руководство Philips было очень обеспокоено, услышав отчет Томаса. Они отправили Томаса в Китай, потому что знали, что Томас способен и может принимать правильные решения. Томас также владеет акциями Philips и никогда не предаст компанию.
 
 В прошлом Томас также представлял Philips на нескольких переговорах и никогда не допускал ошибок. На этот раз руководство Philips доверилось мнению Томаса и искренне захотело сотрудничать с Wind and Rain Electronics, узнав, насколько сильна эта компания. Philips знала, какую прибыль может принести компании передовая технология или передовой продукт. Эта компания Wind and Rain смогла изобрести так много передовых технологий. Будущее этой компании было безграничным. Если бы Philips смогла сотрудничать с такой потенциальной компанией сейчас, они бы установили с ней хорошие рабочие отношения, а также смогли бы обмениваться технологиями. Они бы опередили своих конкурентов!
 
 Во время ужина Фэн Юй использовал свою тактику, чтобы заставить гостя опьянеть. Он поднимал свой бокал каждые несколько минут. Они пили Baijiu. Но Фэн Юй использовал отговорку о приеме лекарств, чтобы не пить. Он пил фруктовый сок!
 
 Цзян Ваньмэну было неловко смотреть на тост с бокалом фруктового сока. Но когда он увидел, что Фэн Юй продолжает тосты с фруктовым соком и Томас вот-вот потеряет сознание, он тоже присоединился, чтобы заставить Томаса выпить еще.
 
 У этих бытовых приборов все еще много недостатков. Если бы Томас был трезв, он бы заметил проблемы в этих приборах, и то удивление, которое они вызвали у него, исчезло бы. Тот английский документ о сотрудничестве с компанией Dell тоже был поддельным. Все это были ловушки, расставленные для Томаса. Если бы Томас не подглядывал в документы на столе, он бы не попался в ловушку. Но поскольку он подглядывал в документы, то, естественно, попался бы.
 
 Если бы кто-то внимательно прочитал этот документ, он бы понял, что это подделка. Но у Томаса не было времени, чтобы внимательно прочитать документ. Он также не осмеливался так открыто читать чужие документы в офисе. Если бы его поймали, он навлечет неприятности на компанию Philips и даже может быть уволен.
 
 Фэн Юй сказал, что эта ловушка не может обмануть джентльменов. Она применима только к хитрым людям.
 
 Во второй половине дня высшее руководство компании Philips провело совещание. Они хотели снова связаться с Томасом, чтобы обсудить сотрудничество с компанией "Ветер и дождь". В предыдущем телефонном разговоре Томас попросил их принять решение как можно скорее. Но сотрудники Philips China сказали высшему руководству компании, что Томас был пьян и спал!
 
 На следующее утро Цзян Ваньмэн разбудил Томаса к завтраку. У Томаса было сильное похмелье. Он даже не мог вспомнить, как вчера вернулся в квартиру, где проходила выставка.
 
 Томас поклялся, что больше никогда не будет пить с китайцами! Эти китайцы умеют хорошо держать спиртное. Он не понял, что произошло, и потерял сознание. Китайцы - те, кто изобрел Baijiu, и это у них в крови - хорошо держать спиртное!
 
 "Мистер Томас, вчера во время ужина вы сказали, что сможете вынести решение сегодня утром. Мне интересно, каково решение вашей компании?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй. "Господин Фэн, могу я позвонить?" "Конечно".
 
 После завтрака Томас позвонил в головной офис, где его отругали за вчерашнее пьянство. Руководство спросило Томаса о некоторых деталях, и он все объяснил. Томас по-прежнему настаивал на полном сотрудничестве с Wind andRain Electronics и Wind and Rain Home Appliances. Philips должна сотрудничать как по электронике, так и по бытовой технике.
 
 Томас также отметил, что Wind and Rain - влиятельная компания, и они не могут использовать свое правительство для давления, чтобы уступить их требованиям.
 
 Компания Philips приняла решение. Они согласились с мнением Томаса и будут сотрудничать с Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Homeappliances в полном объеме. Детали этого сотрудничества еще предстоит обсудить после переговоров с Томасом.
 
 Покинув кабинет Цзян Ваньмэна, Томас сказал Фэн Юю: "Господин Фэн, наш совет директоров принял решение о полном сотрудничестве с Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home appliances!".
 
 "Полностью сотрудничать? Как мы собираемся сотрудничать? Не могли бы вы уточнить?" спокойно ответил Фэн Юй.
 
 Но в душе он прыгал от радости.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов США и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необыкновенной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081247
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      Необыкновенный генийГлава 625 - Полное сотрудничество продолжается
 
 Переговоры шли гладко. В том числе и потому, что Томас был впечатлен "силой" Wind and Rain и сделал много уступок. С точки зрения брендинга и электронной промышленности, Philips был намного сильнее, чем Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances.
 
 Но Фэн Юй дал ясно понять. Если Philips будет сотрудничать с Wind and Rain, они смогут разработать множество электронных продуктов, которые изменят мир. VCD, Super VCD, будущий DVD и оптический привод для компьютеров и даже бытовая техника, такая как вакуумные роботы, световолновая печь и т. д., принесут Philips много прибыли. Из-за этих прибылей Томас и Philips согласились на условия Фэн Юя. Они будут сотрудничать в полной мере и вместе установят промышленные стандарты. Они будут вместе популяризировать VCD и DVD, а также представят остальные новые бытовые приборы.
 
 Компании Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances предоставят Philips доступ к своим технологиям. Philips поделится с Wind and Rain технологией оптических дисков, телевизионными технологиями, технологиями ЖК-дисплеев и технологиями оптической связи. Технологии будут передаваться обеим компаниям бесплатно.
 
 Компании сохранят принадлежащие им патенты, но другая сторона будет пользоваться ими бесплатно. Все новые патенты, разработанные на основе этих технологий, будут по-прежнему принадлежать компании. Фэн Юй серьезно подумал, прежде чем обменяться с Philips технологиями VCD. Он думал, почему разработка VCD не идет так быстро, как в его прежней жизни. Причина была только одна. Это было потому, что на рынке было всего две компании, производящие VCD-плееры, и обе компании принадлежали ему.
 
 Фэн Юй не мог конкурировать с несколькими компаниями, которые вместе работали над выпуском VCD-плееров в его прежней жизни. Его маркетинговые и дистрибьюторские каналы были недостаточны для популяризации этого продукта.
 
 В своей прежней жизни большинство ведущих японских компаний по производству электроники владеют технологией VCD. Именно они обнаружили, что эта технология не запатентована, и поспешили подать заявку на патент.
 
 Вот почему в будущем китайские компании, производящие VCD, все еще должны были платить патентные пошлины этим японским компаниям. Японские компании использовали полученные гонорары для разработки более совершенных технологий и стали лучшими в отрасли.
 
 В этой жизни патент принадлежит Фэн Юю. Японские компании не будут делиться этим пирогом. Но VCD развивался не так быстро, как в предыдущей жизни Фэн Юя. Но все было по-прежнему, как в истории. Все компании пытались разработать DVD-плееры, чтобы заменить VCD. DVD заменит VCD в будущем. Технология и пользовательский опыт были лучше, чем у VCD. Компании действовали быстро, но Windand Rain Electronics все же смогла разработать новейшую технологию DVD раньше них.
 
 Это было похоже на игровую индустрию. Nintendo бросила Sony, а Sony использовала следующие 2 года для разработки игровой консоли PlayStation. В итоге Sony заняла большую часть рынка и прибыли!
 
 Aiwa обошла Sony в индустрии Walkman, но это произошло потому, что в тот момент Sony была сосредоточена на Columbia Pictures. Columbia Pictures была их самой значительной инвестицией в 1990-х годах. Это все еще были зарубежные инвестиции. С этой инвестицией ничего не должно пойти не так.
 
 Как только Columbia Pictures начнет приносить прибыль, у Sony появится больше времени и ресурсов для борьбы с Aiwa. Но Фэн Юй не беспокоился по этому поводу. К тому времени, когда Columbia Pictures начнет получать прибыль, Walkman уже почти выйдет из употребления. Если Sony захочет вернуть рынок Walkman в то время, она сможет это сделать.
 
 Но сейчас Sony и Toshiba объединились и хотят установить стандарты в отрасли. Они поняли, что DVD лучше, чем VCD. В конечном итоге он заменит традиционные плееры VHS. Кроме того, именно этого хотела Sony для своей компании Columbia Pictures. С помощью этой технологии они смогут продавать свои фильмы на DVD.
 
Columbia Pictures владеет правами на огромное количество фильмов. Если Sony сможет представить хороший DVD-плеер и эти фильмы в DVD-формате, то прибыль Columbia Pictures возрастет. Это оживит эту испытывающую трудности производственную компанию. Таким образом, Sony, безусловно, увеличит свои инвестиции в исследования и разработки DVD. Фэн Юй знал, что если он будет бороться с Sony лоб в лоб, то в конечном итоге все равно сможет победить. Все, что ему нужно сделать, это увеличить свои инвестиции в Aiwa и Wind and Rain Electronics. Но делать этого не стоило.
 
 Сотрудничество с Philips дает много преимуществ. Особенно одно конкретное условие в контракте. Обе компании будут помогать другой стороне в производстве продукции.
 
 У Aiwa есть только завод в Лондоне, и он производил Walkman. Эта фабрика должна была выполнять заказы для всей Западной Европы, и у нее больше не было места для производства VCD-плееров. Все VCD-плееры марок Aiwa и Wind andRain производились в Китае. Их стоимость была высокой из-за транспортировки товаров на рынки Европы и США. Производители VHS-плееров снизили свои розничные цены, чтобы конкурировать с VCD-плеерами. Все производители VHS-плееров работали сообща, чтобы не дать VCD-плеерам завоевать популярность в западных странах. Фэн Юй был вынужден признать, что эти компании были влиятельными и могли помешать популярности VCD-плееров за рубежом. Хотя прибыль все равно была, это было совсем другое ощущение, чем монополизация рынка.
 
 В прежней жизни Фэн Юя рынок VCD был очень хорош. Производители продавали астрономическое количество VCD-плееров каждый год. Но теперь, после того как Фэн Юй монополизировал рынок VCD, продажи плееров оставались низкими, и Фэн Юй беспокоился.
 
 Но теперь, с приходом Philips, продажи VCD-плееров, несомненно, вырастут благодаря ее каналам распространения в Европе и США. Томас думал так же, как и Фэн Юй. Он также хотел немедленно представить Super VCD.
 
 Он не хотел представлять старые VCD-плееры. Так он увеличит разрыв между VCD и традиционным VHS. Их будет легче вытеснить с рынка!
 
 Фэн Юй разрешил использовать свою технологию только Philips. Как только Фэн Юй получит новые технологии, его разрешение на использование технологий VCD можно будет дать большему числу компаний, и это будет коллективное усилие по открытию рынка VCD. Но самый большой кусок пирога по-прежнему принадлежит Wind andRain Electronics.
 
 Прибыль от установления отраслевых стандартов не может быть ожидаема в ближайшее время. Но прибыль от производства Super VCD была мгновенной. Томас также соглашается на просьбу Фенг Ю о производстве для него Wind and Rain Electronics. Это позволит снизить стоимость проигрывателей Wind and Rain VCD и Aiwa VCD. Это сократит время, необходимое для выпуска новых моделей, и откроет рынок.
 
 В Китае основное внимание Фэн Юй по-прежнему уделял VCD-плеерам Wind and Rain и VCD-плеерам Aiwa. За границей Feng Yu использовала VCD-плееры AIWA и VCD-плееры Wind and Rain. Бренд Aiwa использовался для рынков Китая и Юго-Восточной Азии.
 
 (Aiwa = AiHua, китайские иероглифы для бренда Aiwa. Фэн Юй создал суббренд Aiwa, написанный китайскими иероглифами. Это сделано для того, чтобы ориентироваться на рынок Китая. AIWA - это международный бренд, который пишется английскими буквами).
 
 Philips также получит выгоду от этой сделки. Они также получат прибыль от плееров Super VCD и будущих DVD-плееров. Кроме того, будет получена прибыль от других инновационных бытовых приборов.
 
 Получая гораздо больше прибыли, Philips сможет увеличить свои средства на исследования и разработки медицинского оборудования. Они смогут обогнать Siemens в индустрии медицинского оборудования! Узнав, что у Фэн Юя есть компания по производству пейджеров под брендом Aiwa, Philips решил, что они могут сотрудничать в области телекоммуникационных устройств и разрабатывать мобильные телефоны. Philips также считала, что в будущем мобильные телефоны заменят пейджеры.
 
Philips считает, что мобильным телефонам потребуется не менее 10 лет, чтобы заменить пейджеры, но Фенг Ю считает, что пейджеры станут закатом индустрии уже через 3 года. В течение следующих 5 лет они будут заменены мобильными телефонами!
 
 Томас считал, что Фэн Юй слишком радикален. Он даже заключил с Фэн Юй пари, что если через 3 года спрос на пейджеры начнет снижаться, а в следующие 5 лет мобильные телефоны заменят пейджеры, то он согласится на одно условие, поставленное Фэн Юй!
 
 После подписания соглашения Томас сразу же вернулся в Голландию. У них не было времени, так как началась гонка по установлению стандартов DVD-индустрии!
 
 Примечания переводчика: Фотография изобретателя первого в мире VCD-плеера Цзян Ваньмэна. Статья на китайском языке, но есть красивая фотография Цзян Ваньмэна. Статья о Цзун Цинхоу, генеральном директоре компании Wahaha. В этом романе автор назвал его Чжун Цинсянь, а компанию - Lehaha. В статье также есть его фотография. Авансовые главы
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      Необыкновенный генийГлава 626 - Гонка промышленных стандартов
 
 Компания Wind and Rain Electronics представила модель и технологию одностороннего двухслойного диска. Односторонний двухслойный диск сильно отличался от технологии двухстороннего двухслойного диска Toshiba. Двухсторонний двухслойный диск имел больший объем памяти, чем технология одностороннего двухслойного диска.
 
 Но технология одностороннего двухслойного кодирования была простой, и ее было гораздо легче вывести на рынок. Фенг Ю и Philips считали, что для хранения данных на диске не требуется такой большой объем памяти. Односторонней двухслойной структуры пока достаточно. В будущем диски для фильмов, музыки, игр и т.д. будут в основном использовать одностороннюю однослойную структуру. Это было связано с тем, что объем памяти односторонней однослойной структуры достигал более 5 гигабайт. Этого было более чем достаточно для хранения стандартного фильма или даже фильма высокой четкости!
 
 Коллекции фильмов? Это уже после 2000 года. Некоторые фильмы становились популярными и выпускали вторую, третью и так далее части. Тогда появились коллекции фильмов из тех же серий. Но было много пиратских версий, и большинство пиратских фильмов было произведено в Китае.
 
 DVD все еще не был применим для драматических сериалов. Именно кинокомпании хотели использовать DVD. Им нужен DVD, чтобы распространять свои фильмы, а потребители были готовы покупать их продукцию. Кинокомпании обычно не владеют правами на драмы. Большинство драм транслировалось по телевидению. Если драма нравится зрителям, телеканал выпускает ее в эфир повторно. Фильмы редко транслировались по телевидению, поскольку права на них стоили слишком дорого. Права стоили почти столько же, сколько и права на драму, но фильм был слишком коротким. Телеканал не мог даже окупить сумму, которую он заплатил за фильм.
 
 В будущем киноканал CCTV станет крупнейшим покупателем прав на фильмы. Многие люди снимают фильмы, потому что хотят продать права. Они могут продать права компаниям, выпускающим диски VCD, киноканалу CCTV и т.д. Это происходит потому, что продюсеры не могут заработать деньги, даже когда фильм показывают в кинотеатре.
 
Поэтому Фэн Юй сказал Томасу, что двухсторонняя двухслойная структура - это пустая трата времени. Стоимость была выше, и технологические требования были выше. Да и внедрить ее было сложно. Даже односторонняя двухслойная структура сейчас не требовалась. В настоящее время, когда обе компании занимаются исследованиями дисков с односторонней двухслойной структурой, они должны продолжать совершенствовать технологию кодирования. Их целью должно быть использование односторонних и однослойных дисков для удовлетворения требований кинокомпаний.
 
 В будущем фильмы в формате голубого луча высокой четкости будут слишком большими, чтобы поместиться на стандартный диск. Один фильм высокой четкости на голубом луче занимал более 20 гигабайт!
 
 Но в настоящее время фильмов высокой четкости даже не существует. Кому бы они продали этот диск с большим объемом памяти? Проигрыватели VCD или DVD должны были быть подключены к телевизору. Даже если бы существовал диск с фильмом высокой четкости, он не был бы показан на экране телевизора!
 
 После возвращения Томаса в Голландию компания Philips немедленно созвала пресс-конференцию, на которой объявила, что будет использовать Wind and Rain Electronics, односторонний диск с двухслойной структурой и технологию, для выхода на рынок VCD.
 
 Эта новость вызвала бурю в индустрии бытовой электроники. Многие компании все еще смеялись над Wind and RainElectronics, когда они представили этот формат и технологию. Небольшая электронная компания из Китая хочет установить отраслевые стандарты? Кто вас послушает? Мы сами будем устанавливать стандарты, а вы должны следовать нашим стандартам".
 
 Toshiba была одной из таких компаний, и Sony объявила, что будет сотрудничать с Toshiba для установления стандарта DVD-плееров.
 
 Но теперь Philips, всемирно известная компания по производству электроники, объявила, что будет следовать стандартам Wind and Rain Electronics. Это означает, что они помогают и поддерживают Wind and Rain в получении прибыли. Всем известно, что тот, кто устанавливает отраслевые стандарты, будет лидером отрасли.
 
 Philips признал Wind and Rain Electronics лидером отрасли?!
 
 Но все сразу же поняли, что Wind and Rain Electronics разрешила Philips использовать свои патенты. Если Philips поможет установить отраслевые стандарты, другие компании также согласятся следовать им.
 
 PolyGram, звукозаписывающая компания Philips, начала сотрудничать с Wind and Rain Electronics. Они продали права на свою музыку по низкой цене компании Wind and Rain Electronics, и Wind, и Rain Electronics будут выпускать музыку и видео VCD в соответствии с новым форматом.
 
 Многие другие компании, включая кинокомпании, лейблы звукозаписи и т.д., которые ранее сотрудничали с Philips, также объявляют, что будут использовать стандарты Wind and Rain Electronics.
 
 Toshiba и Sony начинают действовать. Они объединили усилия для установления отраслевых стандартов. Они твердо уверены, что у них больше памяти и более совершенная технология. Их диски должны быть более подходящими для индустрии. Кроме того, они начали обращаться в кинокомпании и музыкальные компании, чтобы внедрить свой формат.
 
 Toshiba и Sony думали, что, объединив усилия, они смогут подавить Wind and Rain Electronics. После того, как они установят промышленные стандарты, стоимость их технологий возрастет. Wind и Rain Electronics потратят время и средства на разработку своих технологий. Но Toshiba и Sony не ожидали, что Philips придет на помощь и будет сотрудничать с Wind and Rain Electronics!
 
 Это расстроило Toshiba. Toshiba обратилась в Aiwaand Wind and Rain Electronics, чтобы попытаться получить разрешение на использование патентов VCD. Но их просьба была отклонена!
 
 Многие другие компании, такие как NEC, Fujitsu, Panasonic и т.д., также обращались к ним. Все они также получили отказ и не получили разрешения!
 
 Крупные компании не осмеливаются незаконно использовать чужие патенты. Если бы они были пойманы, их ждало бы суровое наказание. Компании пришлось бы отказаться от прибыли, полученной от продукции, в которой использовалась технология другой компании.
 
 Это также повлияет на репутацию компании.
 
 Почему Фэн Юй не продал авторизацию тем компаниям? Авторизация этих компаний также была прибыльной.
 
 На это было две причины. Во-первых, Фэн Юй ждал, когда будет разработана технологияMPEG-II. Он не хотел, чтобы другие компании разработали эту технологию раньше него. Во-вторых, все эти компании были японскими!
 
 Фэн Юй не хочет, чтобы японцы получали прибыль от этой технологии.
 
 Теперь Фэн Юй попросил Цзян Ваньмэна связаться с другими компаниями. Они готовились к масштабному патентному разрешению первого поколения технологии MPEG и технологии проигрывателя VCD.
 
 В руках Фэн Юя были самые передовые технологии, и он хотел извлечь максимальную пользу из своих старых технологий. Так поступали многие крупные компании. Таким образом компания могла заработать больше денег, а также помешать другим компаниям обогнать их.
 
 Многие компании сосредотачиваются на разработке новых технологий и их патентовании. Эти компании не производят никакой продукции, но используют патенты, чтобы заработать деньги. Например, компания Ericsson в будущем перестанет производить мобильные телефоны. Но Ericsson владеет большим количеством патентов в области мобильных телефонов, и они использовали их для получения прибыли. Их годовая прибыль была даже выше, чем у некоторых компаний, производящих мобильные телефоны.
 
 Когда Toshiba и Sony искали компании, которые будут использовать их форматы, Pioneer и Hewlett-Packard объявили, что они будут сотрудничать и представят новый стандарт DVD, который будет перезаписываемым. Еще два гиганта электроники сотрудничают и хотят задать новое направление для индустрии DVD.
 
 Вы все боретесь за установление стандартов кодирования для односторонних двухслойных и двухсторонних двухслойных структур для стандартов кодирования? Мы разработаем новый перезаписываемый стандарт кодирования. Мы также можем заработать на этом деньги.
 
 Сейчас на рынке существует 3 типа стандартов DVD. Все они были представлены компаниями мирового уровня, и это был тупик.
 
Самое смешное, что на рынке еще не было DVD-плееров! Борьба за отраслевые стандарты продолжалась, и DVD не будет популяризироваться.
 
 Фэн Юй признался, что его это разозлило. Эти компании не смогли заработать деньги, и они не хотят, чтобы другие тоже заработали. Посмотрим, кто продержится до конца!
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      Необыкновенный генийГлава 627 - Выдавать разрешения как сумасшедший (часть 1 из 2)
 
 Чтобы установить промышленные стандарты, другие должны сначала принять их. Если никто не признает стандарты, они будут бесполезны!
 
 Стандарт индустрии DVD был таким же. Сначала должны быть люди, которые производят DVD, и клиенты, которые его покупают. Таким образом, рынок DVD будет открыт.
 
 Технология MPEG принадлежит Фэн Юю. Независимо от того, насколько продвинутыми были другие компании, они не могли использовать эту технологию. Если бы они использовали эту технологию, чтобы заработать деньги, это было бы нарушением!
 
 Фэн Юй хочет посмотреть, как другие компании устанавливают промышленные стандарты без патентов. Я дам вам всем попробовать установить стандарты DVD, а потом подкину приманку. Я посмотрю, готовы ли вы заглотить наживку!
 
 После того, как Wind and Rain Electronics и Philips разработают супер VCD-плеер, Фэн Юй попросит своих людей объявить тендер на технологическое разрешение. Sony, Toshiba и остальные компании, должно быть, сейчас испытывают чувство гордости. Мы собираемся ввести новые технологические стандарты для этой отрасли. Вы что, обделались? Вас заставляют выдать разрешение на ваш патент?
 
 Когда мы разработаем более совершенную технологию третьего поколения, мы будем иметь последнее слово в этой отрасли!
 
 Конечно, эти компании все еще были заинтересованы в технологии MPEG. Если бы они могли производить VCD или использовать технологию MPEG для разработки технологииMPEG-II, они смогли бы производить DVD. Прибыль, которую они получат, будет выше.
 
 Если Wind and Rain Electronics все еще держится за технологию MPEG-II, это тоже не страшно. Мы установим стандарты для всех смежных технологий, и у вас всех не будет выбора, кроме как использовать технологии MPEG-II для обмена с нами. Мы по-прежнему будем получать прибыль!
 
 Эти компании были рады получить прибыль раньше. Они были приглашены Фэн Юем на этот конкурс на получение разрешения на использование технологий.
 
 Sony, Toshiba, Hewlett-Packard, Pioneer и многие крупные компании электроники снова собрались в Китае.
 
 Раньше они посылали только обычных представителей. Но теперь представители самого низкого ранга были как минимум вице-президентами.
 
 Все компании знали ценность этой технологии. Если бы все компании работали вместе и не вводили временно DVD, они могли бы получать высокую прибыль только от VCD.
 
 Wind and Rain electronics не смогла развить свой VCD-бизнес также из-за этих компаний. Эти компании работали вместе, чтобы остановить популярность VCD-плееров. Если бы они также производили VCD-плееры, то помогли бы открыть этот рынок. Эти компании придерживались одного правила. Прибыль превыше всего. Если у компаний есть общая цель и они получат прибыль, они могут забыть обо всем прошлом и работать вместе для получения большей прибыли. ......
 
 "Я слышал, что компания Wind and Rain Electronics объявила конкурс на получение разрешения на использование технологий, в котором участвуют многие международные электронные компании. Почему он проводится не в городе Бинг?". Чжан Жуйцян услышал новость об этом тендере и позвонил Фэн Юю.
 
 "Вы также сказали, что это международные электронные компании. Эта технология также не связана с Бинг-Сити. Штаб-квартира Wind and RainElectronics также находится в Хэфэй. Я выбрал место в Пекине, потому что это удобнее. Кроме того, там будут участвовать руководители центрального правительства. Если вы заинтересованы, я могу выслать вам приглашение. Вы можете приехать и посмотреть".
 
 Пекин был большим городом, и он представлял имидж Китая. Город Бинг был слишком сельским и не очень доступным. В прошлый раз многие экспоненты жаловались, что в Бинг-Сити трудно поймать такси.
 
 "Забудьте об этом. Я очень занят. Просто в следующий раз не забудьте про свой родной город".
 
 "Хорошо. Songjiang Motorcycles представит третье поколение своих мотоциклов. Songjiang Light. Я уверен, что город Бинг будет бурлить жизнью, когда он будет запущен".
 
 Чжан Руйцян положил трубку. Он был доволен. Ради развития Бинг-Сити он иногда мог быть бесстыдным.
 
 ......
 
Заместитель мэра Лю пожал руку Фэн Юю: "Менеджер Фэн, большое спасибо. Ваш тендер привлек так много ТНК в наш город".
 
 "Мэр Лю, я не могу помочь вам в получении инвестиций от них. Вы сами должны убедить их инвестировать. Штаб-квартира нашей компании находится в Хэфэе. Тамошние руководители ругают меня за спиной". "Там слишком много руководителей. Почему бы вам не перенести штаб-квартиру Windand Rain Electronics в Пекин. Я возьму на себя всю бумажную работу и компенсирую налоги на один год. Что скажете?" - пошутил заместитель мэра Лю.
 
 Фэн Юй улыбнулся и вежливо отклонил его предложение. Несмотря на то, что Фэн Юю показалось, что он шутит, если бы Фэн Юй согласился, заместитель мэра Лю, несомненно, согласился бы. Налоги, выплачиваемые Wind and Rain Electronics, составляли значительную сумму.
 
 Это была бы заслуга заместителя мэра Лю, если бы он смог получить инвестиции для своего города. Ему было все равно, из какого города он получит инвестиции.
 
 "Мэр Лю, эти иностранные бизнесмены гордые и заносчивые. Но все они все равно должны проделать весь этот путь, чтобы купить наши технологии. Поэтому во время переговоров вы не должны давать им слишком много льгот, и вы должны позаботиться о защите окружающей среды. Мы не должны допустить, чтобы их заводы загрязняли нашу столицу".
 
 "Я знаю. На самом деле, в Пекине не стоит открывать заводы. Мы не предоставим им хороших условий. Но если они захотят открыть в Пекине штаб-квартиру китайского филиала, мы все равно предоставим им некоторые преференции".
 
 Фэн Юй был слишком задумчив. Заместитель мэра Лю смог пробиться на эту должность, значит, он был не глуп. Он был умным человеком. Ему нужна была только компания, а не заводы.
 
 "Тендер вот-вот начнется. Пойдемте." сказал Фэн Юй.
 
 Заместитель мэра Лю произнес вступительную речь. Он похвалил Wind andRain Electronics, электронную промышленность Китая, а затем рассказал о том, насколько Китай дружелюбен к бизнесу. Он выразил надежду, что компании приедут и инвестируют в Китай, прежде чем объявить о начале тендера.
 
На самом деле, не имеет значения, присутствовал ли заместитель мэра Лю на этом тендере. Фэн Юй пригласил его только для того, чтобы помочь ему получить кредит и наладить отношения.
 
 Решение о том, какая компания выиграет тендер, по-прежнему принимал Фэн Юй. Цзян Ваньмэн поднялся на сцену и посмотрел на слушателей. Он был очень взволнован. Это были представители ведущих электронных компаний, и они слушали его речь.
 
 Цзян Ваньмэн достал VCD-плеер WWind and Rain и продемонстрировал его характеристики. Этот проигрыватель VCD был более новой моделью, чем та, что была представлена на выставке электроники. В нем было много дополнительных функций, и он был легче и меньше.
 
 "Ранее в нашей стране проходила Всемирная выставка потребительской электроники, и многие из вас заметили нашу продукцию. Многие из вас обращались к нам, чтобы купить разрешение на наши патенты. Но в то время наша компания только что представила этот продукт и отказала большинству из вас. Теперь наша компания поняла, что одной или двух компаний недостаточно, чтобы открыть этот рынок. Чтобы наша компания развивалась, а потребители могли раньше насладиться этим продуктом, мы решили продать разрешение на наш патент другим компаниям". "Разрешение простое. Мы, Wind and RainElectronics, должны получить не менее 50 долларов США патентных отчислений за каждый произведенный VCD-плеер. Это потому, что мы вложили много денег в исследования и разработки этой технологии".
 
 Представитель Sony поднял руку и спросил: "Разве не вы разработали технологию MPEG-II? Почему вы не выдаете разрешение на использование этой технологии? Мы не заинтересованы в технологии первого поколения".
 
 Цзян Ваньмэн кивнул. "Хорошо. Охрана, пожалуйста, проводите представителя Sony до двери. Они отказываются от возможности получить разрешение. Есть ли еще компании, которые не заинтересованы в этом? Вы все можете идти".
 
 Представитель Sony был ошеломлен. Меня вот так просто вышвырнули? Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081340
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      Необыкновенный генийГлава 628 - Раздавать разрешения как сумасшедший (часть 2 из 2)
 
 Прежде чем представитель Sony успел возразить, подошли два охранника и вытащили его. Остальные люди из Sony встали.
 
 "Мэр Лю, министр Чжао, разве в вашей стране так обращаются с гостями?" крикнул представитель Sony.
 
 Заместитель мэра Лю повернулся и увидел взгляд Фэн Юя. Он сразу понял, как Фэн Юй относится к нему. Прежде чем министр Чжао что-то сказал, заместитель мэра Лю встал и сказал. "Мы не являемся организатором. Организатором этого тендера является компания Wind and Rain Electronics. Кроме того, ваша компания заявила, что вы не заинтересованы в получении разрешения на патенты. Почему вы все здесь? Вы пытаетесь создать здесь проблемы? Мы имеем полное право попросить вас уйти".
 
 Остальные представители были шокированы. Разве они не говорили, что китайские чиновники любят задирать нос перед иностранцами? Почему они были так тверды?
 
 Цзян Ваньмэн также сказал: "Не могли бы люди из Sony уйти? Пожалуйста, не задерживайте остальные компании на торгах".
 
 Представители других компаний сердито посмотрели на людей из Sony. Поторопитесь и уходите. Хватит тратить наше время. Даже представители Toshiba смотрели на них.
 
 Представители Sony были в ярости. Им нужна была только технология второго поколения. Все в комнате хотели новейшую технологию, а их выгнали только за то, что они высказали свое мнение. Всем было бы выгодно, если бы Wind and Rain выдавала разрешения на новейшие технологии. Однако никто из других компаний не сказал ни слова, чтобы помочь им!
 
 Особенно Toshiba. Мы сотрудничаем, устанавливая стандарты отрасли. Как вы можете так с нами обращаться?
 
 Представитель Sony знал, что его уволят, если все компании получат разрешение, кроме Sony. Его даже внесут в черный список в отрасли. Ему конец!
 
 После того, как представители Sony ушли, Цзян Ваньмэн продолжил: "Мы выдадим разрешения всем заинтересованным компаниям. Но есть еще одно условие.
 
 Если две компании из одной страны хотят получить от нас разрешение, и одна из них хочет получить эксклюзивное разрешение, то плата за разрешение увеличится на 10 USD. Если 3 компании конкурируют между собой, то сумма увеличится на 20 долларов США. Сумма будет увеличиваться в зависимости от количества компаний, заинтересованных в авторизации".
 
 "Господин Цзян, не слишком ли высока цена в 50 долларов США за единицу продукции? Кроме того, эта цифра основана на количестве произведенной продукции. Разве она не должна быть основана на объемах продаж?" Представитель компании Pioneer спросил.
 
 "Я уже говорил, что мы потратили много средств на исследования и разработки, и плата за авторизацию не будет дешевой. Все вы должны знать, сколько прибыли вы получите от этой технологии. Я полагаю, что все ваши компании пытались разработать свои собственные VCD-плееры. Если кто-то из присутствующих здесь компаний считает, что плата за авторизацию слишком высока, и не может принять ее, я не против. Вы все можете свободно уйти".
 
 Цзян Ваньмэн научился этому стилю ведения переговоров у Фэн Юя. Если ты не доволен, то проваливай! Здесь было более 100 компаний. Если вы не захотите получить разрешение, в очереди будет еще много компаний. Вы думаете, что цена высока? Тогда вы можете не покупать!
 
 На примере Sony представитель Pioneer сразу же отвечает: "Мы можем это принять. Наша компания примет ваши условия".
 
 Остальные представители в сердцах выругались. Вот идиот. Если вы скажете, что не можете принять эту цену, мы вас обязательно поддержим. Все мы можем работать вместе, чтобы снизить плату.
 
 Теперь вы говорите, что ваша компания примет эту цену. Мы никак не можем торговаться.
 
 Это тоже было сказано вскользь. После того как представитель Pioneer сел, он заметил сердитые взгляды и понял, какую ошибку совершил. Он чуть не ударил себя за то, что слишком много говорил. Остальные представители здесь обязательно выскажутся по поводу цен. Почему он спросил об этом первым?!
 
 "Можете принять плату? Хорошо. Представители остальных компаний должны были принять решение.
 
 Те, кто хотел получить эксклюзивную авторизацию в стране, могут приходить сюда. Компании, которые не хотят эксклюзивности, а только обычное разрешение, могут подождать на своих местах".
 
 Несколько представителей хотели встать, но, увидев, что остальные остались на своих местах, передумали. Большинство представителей в душе смеялись над этой моделью авторизации. Что это за модель? Что толку, если мы будем единственными производителями VCD-плееров в нашей стране? Нам все равно придется конкурировать с продукцией из других стран. В конце концов, в выигрыше окажутся Wind and Rain Electronics. Мы можем просто сотрудничать внутри компании.
 
 После получения разрешения мы можем создать совместное предприятие и зарабатывать деньги вместе. Компания, которая хочет поставить свой бренд на продукт, должна будет отдать часть своих акций. В таких странах, как Япония и США, много электронных компаний. Если стоимость контракта составляет 10 долларов США на компанию, то компания, получившая эксклюзивное разрешение, должна будет заплатить не менее 200 долларов США за каждое произведенное устройство. Какую прибыль они смогут получить, отдав столько гонораров Wind and Rain? Кроме того, в своей стране Wind and Rain также продают VCD. Philips также будет конкурировать с ними. Эти компании были не настолько глупы, чтобы выбрать эксклюзивное разрешение.
 
 Но эти компании не знали, что именно этого хотел Фэн Юй. Он хотел, чтобы VCD поднялся и вытеснил с рынка системы VHS и Laserdisc. Решающая патентная технология все еще находилась в руках Фэн Юя. Он все еще будет впереди остальных компаний. Только Wind and Rain и Philips смогут производить DVD-плееры в будущем. У Philips также не было прав разрешать другим компаниям использовать эту технологию. Значительная часть прибыли все равно пойдет в карман Фэн Юя. Эти люди еще могут получить какую-то прибыль, но плата за разрешение, уплаченная Wind and Rain Electronics, была немаленькой.
 
Кроме того, Wind and Rain Electronics и Philips вскоре представят супер-видеодиски. Все эти компании просто прокладывают путь для Wind andRain Electronics и Philips.
 
 "Ни одна компания не хочет иметь эксклюзивные права на эту технологию в своих странах? Прекрасно. Это контракт на технологию промышленного стандарта. Те компании, которые заинтересованы, могут подойти и получить копию. Вы все можете подписать контракт сейчас, если больше нет вопросов. После оплаты вы все получите разрешение на использование соответствующих технологий". сказал Цзян Ваньмэн с разочарованным выражением лица. Но все это было притворством.
 
 Фэн Юй сказал ему, что никто не будет настолько глуп, чтобы просить эксклюзивное разрешение. Все эти бренды электроники будут конкурировать друг с другом, но главным победителем станет Wind and Rain Electronics.
 
 Здесь присутствовало более 100 всемирно известных электронных компаний. Даже если половина из них подпишет контракт, ежегодное производство VCD-плееров составит более 1 миллиона. VHS-плееры скоро потеряют свою долю рынка и будут вытеснены. Когда на рынке будет больше VCD-плееров, спрос на VCD-диски возрастет. Компании Wind and Rain electronics и Philips планировали это заранее. Они могли получить огромную прибыль только от производства VCD-дисков. Они также хотели избавиться от всех своих VCD-дисков, чтобы подготовиться к производству более емкого диска для хранения данных - DVD-диска! После того как эти компании получат разрешение, Wind and RainElectronics объявит количество компаний, купивших права на использование их патентов. Это докажет, что Wind and Rain Electronics является ведущей компанией в мире электроники. Их статус в отрасли и стоимость бренда значительно возрастут!
 
 Представители компаний, подписавших контракты, перешептывались между собой. Некоторые компании решили сотрудничать и производить VCD-плееры вместе, а некоторые отказались от сотрудничества. Это были небольшие компании.
 
 В отличие от крупных компаний, у них нет авторитетного бренда и высокая стоимость производства. У них также нет каналов сбыта. Если бы они подписали контракт, то понесли бы большие убытки. В итоге контракт подписали только 46 компаний. Среди них 4 китайские компании.
 
 Те компании, которые не купили разрешение, спокойно ушли. Те, кто приобрел разрешение, тоже были недовольны. Конкуренция в этой отрасли была очень сильной!
 
 Единственный, кто улыбался, был Фэн Юй. Он сделал деньги из старых технологий! Брендинг и технологии - это жизненные силы компании!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081341
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      Необыкновенный генийГлава 629 - VCD-бренды
 
 Компании, купившие разрешение, уже давно могли производить VCD-плееры. Но патентная защита еще не закончилась, и они не могли производить VCD-плееры.
 
 Хотя компании платили высокую плату за разрешение, это было приемлемо, так как прибыль все равно оставалась. Самое главное, что компании не хотели упустить эту возможность. Они могли производить VCD-плееры и в то же время проводить исследования в области новых технологий. Если они смогут разработать новые технологии, то в будущем они смогут получать больше прибыли!
 
 Toshiba также купила разрешение на патент. Почти все крупные электронные ТНК получили разрешение. Некоторые из них приобрели разрешение самостоятельно, а некоторые сотрудничали с другими. Sony оказалась в стороне. Их выгнали с самого начала.
 
 Норио Ога отругал представителей Sony, когда они вернулись в Японию. Sony хотела выйти на китайский рынок со своими VCD-плеерами. Они подготовили производственные линии на своих заводах, но все было впустую!
 
 Sony не стремилась получить прибыль от VCD-плееров. Они хотели обучить свой персонал, чтобы подготовиться к выходу на рынок DVD-плееров. Первичная технология DVD принадлежит Фэн Юю, но если бы Sony смогла успешно установить промышленные стандарты, Wind and Rain Electronics все равно пришлось бы уступить им. DVD-диск имеет большую емкость и лучшее качество изображения. Его можно было использовать даже в компьютерах. Это то, чего добивалась Sony.
 
 Вот и все. Sony не может производить VCD-плееры, а война за стандарты DVD-индустрии все еще продолжалась. Они вложили большие средства и не получили никакой отдачи. Это был огромный убыток для компании!
 
 Но Sony заключила партнерство с Toshiba, чтобы установить стандарты DVD-индустрии. Поэтому Норио Ога отправился лично искать президента Toshiba, чтобы обсудить, могут ли они работать вместе над производством VCD-плееров. Sony подготовила производственные линии, и они могли бы использовать их для производства VCD-плееров. Они хотят только долю прибыли.
 
 Если бы они смогли совместно разработать DVD-плееры, то их доходы могли бы быть даже выше, чем у Wind and Rain electronics.
 
 Toshiba некоторое время раздумывала и согласилась сотрудничать с Sony. Toshiba имела много дел с Sony и не хотела их обижать.
 
 Но обе компании спорили по поводу названия бренда для этого VCD-плеера. Toshiba не согласилась назвать его Toshiba-Sony. Даже такое короткое название, как Toshiba-Sony, было отвергнуто. Toshiba настаивает на использовании своего бренда, и Sony ничего не оставалось, как уступить. В конце концов, обе стороны пришли к соглашению. Sony будет владеть 40% VCD-плееров Toshiba, а также должна была предоставить производственные мощности, рабочих и средства.
 
 VCD-плееры Toshiba вышли на рынок. Но в Японии они столкнулись с жесткой конкуренцией со стороны Sharp, Fujitsu, Panasonic, NEC и др. Все ведущие компании по производству электроники также выпустили на рынок свои VCD-плееры.
 
 Производство VCD-плееров Toshiba было низким благодаря их производственным возможностям и более высокой эффективности. Но и остальные компании были сильны. Себестоимость продукции компаний была примерно одинаковой. Все они могли позволить себе снизить розничные цены, чтобы привлечь потребителей.
 
 Все это время компания AIWA, монополизировавшая японский рынок VCD, молчала. Они даже не снизили свои розничные цены.
 
 Не только в Японии, но и в Европе, Америке и других регионах появилось множество брендов VCD. Даже в Китае появлялись новые бренды VCD. Фэн Юй не заботится о других странах. Но он дал понять четырем китайским фабрикам. Вы все можете производить VCD-плееры, но если вы все хотите снизить розничные цены, чтобы устроить ценовую войну, то Wind and RainVCD и Aiwa VCD тоже вступят в ценовую войну. Когда это произойдет, вам всем придет конец!
 
 Конечно, Фэн Юй не просил их устанавливать высокие розничные цены. Фэн Юй сказал им, что основная цель Wind and Rain Electronics и Aiwa Electronics - заграница. Но если кто-то из них хочет создать им проблемы у себя на заднем дворе, то не стоит его винить.
 
Фэн Юй позволит их VCD-проигрывателям остаться на полках и потеряет все их депозиты!
 
 Те компании, которые купили разрешение на VCD, должны были разместить депозиты. Компании должны были продавать не менее 10 000 устройств в год. Windand Rain Electronics установила этот показатель и собирала депозиты с каждой компании. Если какая-либо компания не сможет выполнить поставленную задачу, депозит будет конфискован. Разрешение на второй год закончится.
 
 Депозит для каждой компании составлял 500 000 долларов США. Всего было 46 компаний. Только за счет депозита Wind and Rain Electronics собрала 23 миллиона долларов США. Они были использованы для расширения производственных линий для производства более совершенных Super VCD!
 
 Не только Wind and Rain Electronics, но и фабрики Aiwa Electronics и компанииAIWA модернизировали свои мощности и расширяли производственные линии. Теперь все были согласны с Фэн Юем, что эра VCD наступила. Super VCD-плеер Фэн Юя будет легче принят потребителями. Super VCD-плеер имел больше памяти, лучшее качество изображения и больше функций. Ветер и дождь" будут и дальше определять направление, в котором движется индустрия, и получат самую значительную долю рынка.
 
 Хотя доля рынка VCD была захвачена многими другими брендами, рынок был открыт. Прибыль Wind and Rain Electronics еще больше возросла.
 
 Многие компании, производившие VCD-плееры, недоумевали, почему Philips, сотрудничавшая с Wind and Rain Electronics, не представила свои VCD-плееры. Они должны были получить патентное разрешение.
 
 Кроме того, за исключением Китая, цены на VCD-плееры на разных рынках начали снижаться. Продажи VCD-плееров Wind and Rain и VCD-плееров AIWA снижались. Неужели они отказались от этих рынков? Этого не должно быть. Компании считают, что Wind and Rain Electronics неправильно оценила рынок и выдала слишком много разрешений. Это стало причиной низких показателей их марки VCD-плееров.
 
 Wind and Rain Electronics совершила ошибку.
 
 Они потеряли прибыль от VCD-плееров из-за некоторых патентных разрешений.
 
 Самой счастливой компанией была Sony. Вам подавай, верно! Вы думаете, что сможете отнять у нас долю рынка? Вы все смогли захватить у нас рынок музыкальных плееров только потому, что мы сосредоточились на киноиндустрии и игровой индустрии.
 
 Теперь мы захватили вашу долю рынка VCD. Где же супер VCD, о котором вы так хвастаетесь? Еще не разработан?
 
 Чем больше процветал рынок VCD, тем больше радовалась Sony. Хотя Sony не зарабатывала на VCD-плеерах, права на фильмы Columbia Pictures выросли в цене.
 
 Sony могла бы сотрудничать с Toshiba в производстве VCD-плееров. Но Sony сама производила диски VCD. Sony получала высокие прибыли от продажи своих дисков VCD с фильмами. Sony также владела многими кинокомпаниями и звукозаписывающими лейблами. Sony была настоящим победителем в этой войне за VCD!
 
 Фэн Юй попросил Фу Гуанчжэна купить как можно больше прав на фильмы. Но некоторые права купить не удалось. Те компании, которые были близки к Sony, отказались продавать свои права Фу Гуанчжэну.
 
 Но Фэн Юй не беспокоился. Его партнером была компания Philips. У Philips также есть свои собственные звукозаписывающие лейблы и множество связей. Фэн Юй мог воспользоваться этим.
 
 Крупнейшим в мире производителем дисков VCD по-прежнему была компания Wind andRain Electronics. Фабрики должны были производить не только диски VCD, но и диски Super VCD, которые соответствовали формату DVD-плеера.
 
 Когда будет выпущен проигрыватель Super VCD, эти компании будут плакать от счастья!
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенного гения" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
$75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081342
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      Необыкновенный генийГлава 630 - Развитие рынка
 
 "Брат Фэн, почему до сих пор не запущен проигрыватель Super VCD? Я слышал от Цзян Ваньмэна, что технология Super VCD, ваши 9 изображений, 4-канальное стерео, таймер обратного отсчета и т.д. уже разработаны. Чего вы ждете?" Фу Гуанчжэн начал проявлять нетерпение. Зарубежные бренды VCD начали выходить на китайский рынок и снижали прибыль Wind and Rain Electronics.
 
 Фу Гуанчжэн хотел представить проигрыватель Super VCD сейчас. Хотя технология была не совершенна, они могут сначала представить переходный продукт. Через несколько месяцев они смогут представить более совершенный продукт.
 
 Больно видеть, как деньги утекают в чужие карманы. "Брат Фу, к чему такая спешка? Рынок еще бурно развивается. Традиционная VHS еще не полностью ушла с рынка. Laserdisc все еще приносит прибыль. Давай подождем еще немного". Фэн Юй сделал глоток кофе и спокойно ответил.
 
 "Подождать, пока рынок не станет бурно развиваться? Рынок уже процветает за пределами Китая. Многие иностранные бренды борются за долю рынка. Хотя мы получаем патентные отчисления, эти отчисления по сравнению с прибылью, если бы мы производили сами, слишком малы".
 
 Патентные пошлины на VCD-плеер составляли 50 долларов США. Но если бы они производили свои собственные VCD-плееры, прибыль составила бы более 300 долларов! Даже если бы сейчас было больше брендов, а прибыль снижалась, прибыль была бы не меньше 200 долларов.
 
 О чем думал Фэн Юй? Отказаться от всех этих прибылей?
 
 Фу Гуанчжэн был очень рад, когда Фэн Юй решил сотрудничать с Philips, чтобы установить промышленный стандарт, увеличить финансирование НИОКР и успешно разработать технологию второго поколения.
 
 Он знал, что если компания устанавливает стандартный формат для отрасли, это означает, что она является одной из ведущих компаний в отрасли.
 
 Но нельзя только устанавливать отраслевые стандарты. Сейчас многие компании наперегонки разрабатывали свои технологии кодирования. Если вам удастся разработать свою технологию кодирования, это будет хорошо. Но если вы потерпите неудачу
 
? Тогда вам придется следовать технологии кодирования другой компании. Мы будем отставать от других".
 
 Фу Гуанчжэн хотел сохранить преимущество своего бренда и позволитьWind and Rain VCD оставаться крупнейшим в мире производителем VCD-плееров. Они будут лидировать в отрасли и одновременно получать прибыль. Но Фэн Юй отказался его слушать.
 
 Фу Гуанчжэн понимал важность победы над традиционными VHS и Laserdisc. Но в чем разница между тем, чтобы победить их годом раньше и годом позже? Так говорил Фэн Юй в прошлом. Почему же он так себя вел сейчас?
 
 "Брат Фу, не волнуйся. Скоро эти компании снова будут отставать от нас. Ты же видел, как работает наш супер-видеоплеер. Но Супер VCD плеер все еще не совершенен. Он слишком тяжелый, и стоимость производства не удалось снизить. Еще одна проблема - рассеивание тепла. Все эти проблемы необходимо решить, и они будут решены в ближайшее время. Поскольку мы собираемся представить новый продукт, то мы должны представить другой продукт. Мы позволим другим брендам съесть наши остатки!".
 
 "Насколько другим вы хотите видеть ваш Super VCD-плеер? Он достаточно хорош. Разве вы не сказали, что новые технологии предназначены для DVD-плееров? Что если рынок будет перенасыщен, когда мы представим наш последний продукт?" ФуГуанчжэн был обеспокоен.
 
 Семья может позволить себе только один VCD-плеер. Сколько семей могут позволить себе купить два? Хотя доходы большинства семей, особенно в Китае, выросли, этот VCD-плеер был как телевизор. Многие семьи будут пользоваться им более 10 лет после покупки телевизора. Пока он работает, они не будут его менять.
 
 К тому времени, когда Wind and Rain представит Super VCD, большинство людей уже купят обычные VCD-плееры. Новые плееры могут быть лучше, но эти люди не перейдут на новые. Даже если рынок станет процветающим, он не будет принадлежать только Wind and RainElectronics и Aiwa. Многие из этих компаний по производству VCD были брендами мирового класса в области потребительской электроники.
 
 Во многих регионах у них есть преданные последователи. Даже если их продукция не так хороша, как продукция других брендов, потребители все равно будут придерживаться их.
 
 У этих ведущих брендов бытовой электроники есть свои собственные территории. Другому бренду трудно проникнуть на их территорию. Посмотрите на SonyWalkman. Даже Aiwa обогнала их, но Sony Walkman по-прежнему занимал второе место в мире. Это произошло потому, что у Sony по-прежнему много преданных последователей.
 
 Более того, именно Sony позволила Aiwa развиваться. Теперь FengYu увеличил количество брендов, конкурирующих в этой отрасли. Возможно, Wind и Rain не вытеснят с рынка, но доля рынка и продажи снижаются. Если так пойдет и дальше, этот бренд VCD может устареть.
 
 "Брат Фу, до появления других брендов, каков общий объем продаж VCD-плееров? Бренды Wind and Rain, Aiwa и AIWA составляют около нескольких сотен тысяч единиц. Результаты неудовлетворительные. Но сейчас на рынок вышло много брендов. Я не уверен в общем количестве проданных VCD-плееров. Но я знаю, сколько единиц VCD-плееров было произведено ими. Менее чем за месяц эти компании произвели более 500 000 единиц VCD-плееров. Это больше, чем продажи за два предыдущих года".
 
 Фу Гуанчжэн нахмурился. Почему Фэн Юй был так счастлив? Разве он не должен был волноваться?
 
 "Брат Фу, ты еще помнишь, что в молодости в каждой семье был телевизор?" спросил Фэн Юй.
 
 "Хотя Гонконг более развит, чем Китай, когда я был молодым, не в каждом доме был телевизор. Даже сейчас все еще есть семьи, которые не могут позволить себе телевизор. Бедные люди есть в каждом регионе".
 
 "Брат Фу, я не об этом. Я имею в виду уровень популяризации телевидения. Я не уверен насчет Гонконга. Но я знаю о Китае. 10 лет назад все еще была эра черно-белого телевидения. В то время большинство семей в Китае не могли позволить себе телевизор. Телевизоры покупали только на свадьбах. 5 лет назад черно-белое телевидение вымерло, и на смену ему пришло цветное.
 
 Теперь, даже с цветным телевидением, люди хотят более четкие и большие экраны. Такова тенденция".
 
 "Но понимаете ли вы, что телевизионные технологии развиваются, и количество пользователей постоянно растет. Каждый раз, когда технология телевидения развивается, количество пользователей увеличивается. Так было, когда телевидение эволюционировало от черно-белого к цветному. То же самое произошло, когда экран телевизора увеличился с 10+ дюймов до 20+ дюймов. Первоначальный рынок телевизоров был создан черно-белыми телевизорами, и именно цветные телевизоры сделали рынок процветающим. В итоге, именно те компании, которые производят телевизоры с большим экраном, получают большую часть доли рынка!"
 
 Фу Гуанчжэн был озадачен. "Вы хотите сказать, что мы - это черно-белые телевизоры, а те компании - цветные телевизоры? Мы будем брендами, которые будут производить цветные телевизоры лучшего качества?"
 
 Фэн Юй кивнул. "Будущее VCD будет таким же, как и у телевизора. Каждая семья будет покупать его, а рынок огромен. Нам не нужно сейчас беспокоиться. Мы сосредоточимся на разработке новых технологий и будем развивать рынок. Эти компании открывают для нас рынок!"
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081441
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      Необыкновенный генийГлава 631 - Возвращение в Китай
 
 Когда другие бренды пытались завоевать большую долю рынка, бренды Фэн Юя не торопились. Темпы производства оставались такими же, как и раньше. Хотя продажи не сильно падали, они все равно постепенно снижались.
 
 Другие бренды, увидев, что Wind and Rain Electronics не представила свой новый Super VCD-плеер, решили, что это просто маркетинговая уловка. Все компании стремились разработать новые технологии DVD, и если им это удастся, они смогут контролировать рынок.
 
 Томас также спросил Фэн Юя, как долго им еще ждать. Их производственные линии уже были модифицированы и поняли все технологии, предоставленные им Wind and Rain Electronics. Они могли начать производство Super VCD в любое время.
 
 Фэн Юй сказал ему, что нужно подождать еще 1-2 месяца, прежде чем они представят плеер Super VCD. Сейчас они должны продолжать разработку DVD-плееров. Целью было запустить DVD-плееры через 2 года после SuperVCD.
 
 Сейчас Wind and Rain Electronics сосредоточилась на разработке оптического привода DVD. Оптический привод VCD был хорош, но все же недостаточно хорош. Оптические приводы, поставляемые Lenovo, могли только считывать данные с диска и не могли записывать их на диск. Фэн Юй хотел, чтобы оптический привод имел функцию сохранения данных на диске. Таким образом, его оптические приводы могли бы заменить дискеты.
 
 Если бы Фэн Юй смог монополизировать этот рынок, то все производители ПК должны были бы искать Wind and Rain для сотрудничества. Он сможет получить более высокую прибыль.
 
 Конечно, Фэн Юй хотел, чтобы ПК Lenovo были первыми, у кого появился этот оптический привод. Таким образом, Lenovo сможет завоевать больше рынка и повысить ценность своего бренда. В конце концов, у него есть акции этой компании.
 
 Дать Lenovo разрешение на использование патента? Конечно, нет. Но Фэн Юй был готов обменять этот патент на большее количество акций. Lenovo не отказалась бы от этого предложения, поскольку знала, что это их возможность выйти на мировой рынок.
 
 Ценность их бренда и прибыль также возрастут. Они будут готовы отдать часть акций в обмен.
 
 Даже если Lenovo не захочет торговаться, Фэн Юй может дополнить предложение наличными. Пока Lenovo готова продавать свои акции, Фэн Юй будет готов их покупать! Не только бренд и технологии Lenovo, но и Лю Чуаньчжи были очень важны. Фэн Юй чувствовал, что Лю Чуаньчжи был более важен, чем сама Lenovo.
 
 Время пролетело очень быстро, и вот уже наступил июнь. Будучи студентом по обмену, Фэн Юй сдал несколько заданий и прошел простой экзамен. Ему не нужно беспокоиться об остальной бумажной работе.
 
 В этом году на майские праздники Ли На не приехала в Гонконг, потому что Фэн Юй вернулся в Китай и отправился на ее поиски. Это был их третий год, и у них было много уроков. Фэн Юй должен был скоро вернуться в Пекин.
 
 Будучи самым выдающимся студентом по обмену, который ездил в Гонконг на 2 семестра, и студентом Пекинского университета с особым отношением, Фэн Юй не оставил глубокого впечатления в Гонконгском университете. Это было связано с тем, что он пропускал много занятий. Больше всего Фэн Юй посещал занятия профессора Ляна. Ему не удалось завербовать профессора Ляна, но, к счастью, профессор Лян согласился помочь ему, если в будущем ему придется столкнуться с зарубежными финансовыми хищниками. Больше всего Фэн Юй выиграл от этой поездки в Гонконг, познакомившись с несколькими вторыми поколениями гонконгских магнатов. Некоторые из этих богачей второго поколения были действительно ни на что не годны, а некоторые, как Ли Цзекай, были выдающимися. Все они были связями Фэн Юя и помогут ему в будущем.
 
 Фэн Юй также заметил, что Ли Цзекай был очень способным. По крайней мере, более способный, чем он. Конечно, это было потому, что Фэн Юй был ленив!
 
 Фэн Юй всегда считал, что если другие могут сделать за него его работу, то почему он должен делать ее сам? Многие люди хотели стать боссом компании, чтобы наслаждаться ощущением того, что они занимают высокое положение и принимают решения.
 
 Но для Фэн Юя все было иначе.
 
 Он хотел быть боссом, чтобы заработать больше денег и убедиться, что компании движутся в правильном направлении. Он также был очень щедр и был готов передать акции компании тем сотрудникам, которые занимали руководящие должности, и позволить им управлять компанией. Он никогда не вмешивался в процесс найма среднего управленческого персонала, за исключением человека, отвечающего за финансы. Даже в таких компаниях, как Lehaha и Bing City PharmaceuticalEnterprise, Фэн Юй только покупал доли в компаниях и предлагал некоторые рекомендации. Он не был тем, кто принимает окончательное решение в этих компаниях.
 
 Но чем больше Фэн Юй вел себя подобным образом, тем больше других желали прислушаться к его предложениям. Ведь все они знали, что все рекомендации Фэн Юя правильные.
 
 Прислушавшись к советам Фэн Юя, компании быстро росли. Хотя Фэн Юй инвестировал в эти компании и забирал часть их прибыли, общий доход был намного выше, чем раньше.
 
 Фэн Юй специализировался на финансовом рынке. Хотя он немного изучал менеджмент в школе, этого было недостаточно по сравнению с богатыми людьми второго поколения.
 
 Фэн Юй почти все передавал другим. От закупки сырья до производства и продаж. Он лишь давал предложения, определял общее направление деятельности компании и инвестировал в нее. В прежней жизни Фэн Юя те супермагнаты инвестировали не только в одну компанию или продукт. Даже Билл Гейтс владеет акциями многих других компаний. Многие конгломераты также не фокусируются на одной отрасли. Они диверсифицируют свой бизнес. Как Lenovo в прошлой жизни Фэн Юя. Изначально это была компания по производству программного обеспечения, но затем она расширила свою деятельность, занявшись недвижимостью, розничной торговлей, компьютерами, программным обеспечением, одеждой и пищевой промышленностью.
 
 В этом была своя выгода. Если в какой-то отрасли дела шли плохо, остальные отрасли все равно могли помочь компании получить прибыль. Но недостатком такого подхода было то, что ресурсы компании также будут диверсифицированы.
 
 Это приведет к тому, что компания не сможет извлечь максимальную выгоду из каждой отрасли.
 
 Инвестиции Фэн Юя не вызывают таких опасений. Его инвестиции были отделены друг от друга. Кроме Wind and Rain, ему не нужно беспокоиться об остальных брендах, таких как Tai Hua Brand, Aiwa, Lehaha, Songjiang Motors, Sixth Sense. Эти компании могли быть связаны друг с другом, но большинство из них были отдельными компаниями в своих собственных отраслях. Фэн Юй смог получить наибольшую прибыль от каждой компании. Его состояние росло со страшной скоростью. Никто не знает, сколько денег было у Фэн Юя. Единственный человек, который знал, сколько у него денег, был Фэн Юй.
 
 Когда Фэн Юй соберет все свои богатства вместе, тогда он и перейдет в наступление. К тому времени у него должно быть более 10 миллиардов долларов США. Он сможет сорвать куш на финансовых рынках во время грядущего финансового кризиса, используя средства, полученные от гонконгских и китайских магнатов. Фэн Юй вернулся в Пекин после экзамена в Гонконгском университете. Пришло время для следующего шага "Электроники ветра и дождя"!
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      Необыкновенный генийГлава 632 - Рекламные акции (часть 1 из 2)
 
 В настоящее время по всему миру появились всевозможные марки VCD-плееров. Традиционный рынок VHS сократился. Все производители теряли деньги. Некоторые крупные бренды прекратили производство VHS-плееров, потому что у них было разрешение на использование технологии VCD.
 
 Небольшие фабрики разорились. Они пытались продать свои VHS-плееры в убыток, но никто не хотел их покупать. Это было похоже на то, как после появления мобильных телефонов никто не хочет покупать пейджеры.
 
 Когда все компании вели переговоры о розничной цене, чтобы защитить свою прибыль, Wind and Rain сделала нечто неожиданное. Wind and Rain VCD-плеер устроил акцию для своих прайсеров!
 
 Компания Wind and Rain Electronics изобрела VCD-плеер, и начальные цены были установлены ею. После того, как разрешение было выдано другим компаниям и появились другие марки VCD-плееров, Wind and RainElectronics все еще продавала свои VCD-плееры по цене 3 000 юаней. Sony и другие компании все еще смеялись над Wind and Rain. Вы думаете, что Wind and Rain - это большой бренд? Ценность вашего бренда так же высока, как у Sony? Вы потерпите неудачу, если попытаетесь использовать свой бренд для увеличения прибыли".
 
 Это была правда. Продажи VCD-плееров Wind and Rain начали снижаться. Когда Норио Ога из Sony узнал об этом, он был вне себя от радости.
 
 Вы думаете, что можете продавать свои VCD-плееры по таким высоким ценам, потому что вы первые их производите? Вы сожалеете? Ваши высокие цены приводят вас к краху.
 
 Но теперь VCD-плееры Wind and Rain внезапно объявили об акции и снижении цен. Это было массовое снижение цен! Розничные цены на VCD-плееры упали до 1 999 юаней с 3 000 юаней! Другие компании продавали свои плееры по цене более 2 000 юаней. Wind and Rain был на несколько сотен юаней дешевле!
 
 В то же время, Aiwa VCD и AIWA VCD также объявили о снижении цен. Это было то же самое, что и у Wind and Rain!
 
 Другие бренды были ошеломлены. Потребители больше не будут покупать их VCD-плееры.
 
 Эти три марки были самыми старыми марками VCD-плееров.
 
 В этом году юань неожиданно обесценился по отношению к другим валютам. В прошлом году курс юаня по отношению к доллару США составлял примерно 5,8:1. Теперь он составил 8,2:1. Это означает, что 50 долларов США авторизационной комиссии были эквивалентны более чем 400 юаням!
 
 Разница в розничных ценах на VCD-плееры Wind and Rain по сравнению с другими брендами составляла около 50 долларов США. Все компании были в ярости.
 
 Wind and Rain Electronics была слишком настойчива. Они снизили свои розничные цены, и другие компании должны были последовать за ними. Им пришлось снизить свои розничные цены примерно до 200 долларов США. Себестоимость их продукции составляла около 100 долларов США, а плата за авторизацию - 50 долларов США. Прибыли оставалось совсем немного. Почти всю прибыль забирала компания Wind and Rain Electronics.
 
 Самое обидное, что Wind and Rain не снизила свои розничные цены после выдачи разрешения. Если бы Wind and Rain снизила цены с самого начала, до того как другие компании расширили свои заводы, убытки были бы не такими большими. Сейчас компании увеличили производство, и их прибыль упала. Им будет трудно выжить.
 
 Фэн Юй ждал этого момента и поддерживал розничные цены. Он хотел дождаться, пока эти крупные бренды расширят свои операции, а затем снизить цены. Он хотел использовать эту возможность, чтобы выбить их из колеи.
 
 Фэн Юй хорошо знал стоимость производства VCD-плеера. В прошлом стоимость производства VCD-плеера Wind and Rain составляла более 1 000 юаней. Но по мере увеличения масштабов фабрики, обучения рабочих и повышения эффективности оборудования стоимость снизилась до 600 юаней. Это также показало, что прибыль Фэн Юй была намного выше, чем у других компаний. Себестоимость продукции других компаний должна была превышать 1 000 юаней.
 
 Эти компании только что расширили свои масштабы. Их рабочие еще не были знакомы с производственным процессом. Некоторые из основных технологий не были им проданы, поэтому себестоимость продукции оставалась высокой.
 
На самом деле, для компаний это было вполне приемлемо. Если их производственные затраты составляли около 1 000 юаней, они могли продавать плееры по 2 000 юаней. Но эти компании все равно должны были платить налоги, транспортные расходы и стоимость продаж. Их прибыль не будет высокой, особенно в китайских компаниях. Заработок на одном VCD-плеере составлял около 50 долларов США.
 
 Но внезапное снижение цен Фэн Юем убило эти зарубежные бренды. У них не было возможности продолжать производство VCD-плееров. У них было два возможных решения. Во-первых, компании могут производить VCD-плееры в Китае. В этом случае им не придется платить импортные пошлины и снизятся транспортные расходы. Но компании должны были построить заводы в Китае. Инвестиции будут огромными. Вторым решением был уход с китайского рынка.
 
 Большинство зарубежных брендов предпочли уйти с китайского рынка. Компании также ушли из региона, где у AIWA были филиалы. Эти заводы также производили VCD-плееры под марками Aiwa, AIWA и Wind andRain.
 
 Но эти компании поняли, что они передали большую часть рынков Азии, Европы и США Wind and Rain. Как такое могло произойти?! Компании только что открыли рынок, и когда они должны были увидеть прибыль, им пришлось отказаться от него. Они были заняты напрасно. В конце концов, эти компании пришли к соглашению. Они уйдут только с китайского рынка. В других регионах у этих компаний есть более крупные заводы, чем у AIWA. Они смогут конкурировать с ними.
 
 Самое главное, если эти компании уйдут из этих регионов, они потеряют свою долю рынка VCD и рынок DVD в будущем.
 
 Эти компании ничего не могут с этим поделать. Они также снизили свои розничные цены. В конце концов, после снижения цен у этих компаний остается небольшая прибыль. Но если они уйдут из этих регионов, они не получат даже этой небольшой прибыли!
 
 .......
 
 Снижение цен - самый быстрый и простой способ завоевать свою долю рынка.
 
 В прежней жизни Фэн Юй многие бренды использовали этот метод для быстрого завоевания доли рынка. Получив долю рынка, они повышали розничные цены для получения большей прибыли.
 
 После того как Фэн Юй применил эту стратегию, доля рынка VCD-плееров Wind and Rain снова выросла до 50%. Эта цифра продолжала расти по мере роста продаж. Продажи на зарубежном рынке также увеличились. И снова Фэн Юй одержал верх.
 
 Цзян Ваньмэн и остальные также заметили, что после повышения цен их прибыль не упала, так как продажи увеличились. За эти несколько месяцев продажи дисков VCD выросли настолько, что они даже не могли себе представить. Компания Wind andRain Electronics получила больше прибыли, чем раньше!
 
 Еще оставались сборы за авторизацию, собранные с различных компаний.
 
 Фэн Юй начал второй этап своей рекламной кампании после того, как другие компании снизили свои розничные цены. Купите VCD-плеер и получите бесплатные диски с фильмами и музыкой. Купи 1 и получи 2 бесплатно. Эта рекламная акция оказалась слишком масштабной.
 
 Большинство людей покупали этот VCD-плеер, чтобы смотреть фильмы, слушать музыку или петь. Потребители должны были купить плеер и диск. Общая сумма, которую потребители должны были потратить, была большой. Это было похоже на покупку автомобиля и оплату бензина. Потребители могут не чувствовать себя ущемленными, когда покупают диски. Но если суммировать сумму, потраченную на диски, то она окажется значительной.
 
 Стоимость одного диска, включая авторские права, транспортировку и т.д., составляла не более 10 юаней. Бесплатные диски стоили всего 20 юаней.
 
 "Менеджер Фенг, наши продажи снова выросли. Эта акция, которую вы предложили, слишком выгодна!" взволнованно сказал Цзян Ваньмэн.
 
 "Это ерунда. Следующей акцией будет розыгрыш призов. Каждый, кто купит наш продукт, получит право на розыгрыш призов. Главный приз - полная скидка на приобретенные товары. Вторым призом будет возврат 50%. Третьим призом будет безлопастной вентиляторCOPY00. Утешительным призом будет диск VCD с фильмом или музыкой. Каждый что-то выиграет!"
 
Фэн Юй использовал некоторые стратегии продвижения, применявшиеся в его предыдущей жизни. Эти крупные бренды не знали, кто организует хорошую рекламную кампанию, и они потерпят неудачу! Авансовые главы
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      Необыкновенный генийГлава 633 - Рекламные акции (часть 2 из 2)
 
 Другие бренды VCD-плееров сошли с ума, когда начался второй этап промо-акции. Разве эта акция не должна закончиться через некоторое время? Эта акция продолжалась почти 2 недели. Теперь началась вторая фаза. Кто будет заниматься такими вещами?
 
 Другие компании также поняли, что кроме раздачи дисков, есть еще розыгрыш призов. Только немногие смогут выиграть главный приз, а в 99% случаев покупатели смогут выиграть VCD-диск. Это привело к тому, что многие потребители предпочли купить VCD-плееры Wind and Rain. Почти все в этом мире любят маленькие сюрпризы в своей жизни.
 
 Sony была первой компанией, которая отреагировала на это. Это произошло потому, что Sony была вторым в мире производителем дисков VCD. Хотя Sony получала прибыль от дисков, по сравнению с Wind and Rain Electronics, Wind and Rain Electronics зарабатывала больше!
 
 Несмотря на то, что компания Philips не производила VCD-плееры, она производила VCD-диски. Сейчас они занимали 3-е место в мире по производству дисков VCD.
 
 Это произошло потому, что Фэн Юй сказал Philips, и Philips отказалась от идеи производства VCD-плееров и сосредоточилась на технологиях производства дисков.
 
 Конечно, примерно через месяц Philips также представит проигрыватели Super VCD. Philips не хочет производить дешевые товары. Они хотят продавать только лучшие продукты. Это позиционирование их бренда. Акции по снижению цен повлияют на имидж бренда, а это было не то, чего хотела компания Philips.
 
 Но Фэн Юй был готов пойти на это. В любом случае, после снижения цен на VCD-плееры прибыль сохранилась. Бренд Wind and Rain также увеличит свое влияние. Что касается имиджа бренда, у Фэн Юя в рукавах были и другие уловки. Подарим несколько дисков? Мы уже согласились с ценами, что такого в том, чтобы раздать несколько дисков? Мы можем провести такую же акцию!
 
 Итак, все производители VCD начали снижать цены и раздавать бесплатные VCD-диски. VCD-плееры Wind and Rain раздавали 2 диска в качестве бесплатных подарков?
 
 Мы раздадим 3 или даже 5 дисков!
 
 Проводите розыгрыш призов? Мы сделаем то же самое. Модель розыгрыша будет точно такой же, как и у вас, но призы будут лучше. Мы раздадим и другие наши товары, а заодно очистим наши остатки".
 
 Цзян Ваньмэн позвонил Фэн Юю и сказал ему, что другие компании начали подражать их рекламным акциям. Особенно Toshiba. Их рекламные акции были почти идентичны их. Если так пойдет и дальше, продажи других компаний возрастут до нормального уровня.
 
 Другие бренды начали подражать им? Это нормально. У Фэн Юстилла в голове было много хитростей. В своей прошлой жизни он видел всевозможные рекламные акции. Многие из них были придуманы китайцами, а китайцы были лучшими в создании всевозможных рекламных акций!
 
 Хотя Фэн Юй в своей жизни не проводил никаких акций, он видел их слишком много. Он мог бы с легкостью назвать лишь некоторые из них, и пусть те компании не смогут их догнать!
 
 ......
 
 После второго этапа акций Фэн Юй заставил компании, купившие разрешения, снова блевать кровью. Эти компании думали, что второй этап закончился, но начался третий этап акций!
 
 Летние каникулярные распродажи. Студенты получат скидку 10%.
 
 Компании по производству VCD-плееров были ошеломлены. Что это, черт возьми, была за акция?!
 
 В США VCD-плееры считались бытовой техникой. Как студент может себе это позволить? Даже если студенты захотят купить, смогут ли они себе это позволить? Любой, кто докажет, что он студент, получит скидку в 10%? Это будет бесплодный подход!
 
 Другие компании смеялись над "Ветром и дождем", но они понимали, что что-то не так. Многие родители привели своих детей, чтобы купить VCD-плееры. Их дети были студентами, но у них не было денег. Все в порядке. Их родители могут себе это позволить. Трагедия производителей VCD-плееров началась снова. Их продажи упали еще больше, а продажи Wind and Rain увеличились. Этот вид продвижения намеренно оставил лазейку для потребителей.
 
 Это позволит потребителям почувствовать, что они получили хорошую сделку и воспользовались преимуществами акции. Но цель этой акции заключалась в том, чтобы продать продукцию потребителям и позволить бренду войти в домашние хозяйства!
 
 Когда началась третья фаза промоакции, вторая фаза не закончилась. Обе акции проводились одновременно. Другие производители VCD-плееров находились под огромным давлением.
 
 Но когда другие компании попытались повторить акции Wind and Rain, они поняли, что результаты были неудовлетворительными. Это было связано с тем, что те семьи, которые хотели приобрести VCD-плееры, уже купили их, так как промоакции Wind and Rain и Aiwa на третьем этапе длились всего 3 дня. Большинство потребителей уже приобрели VCD-плееры. Объем продаж за 3 дня промоакции превысил объем продаж за предыдущий месяц. Что заставило другие компании потерять дар речи, так это то, что эта акция продолжалась и после 3 дней! Причина заключалась в том, что потребители хотели продлить эту акцию.
 
 Что это за бессмысленная причина? Потребители хотят получить ваши VCD-плееры бесплатно. Почему вы не уступили их требованиям?
 
 Хотя другие компании чувствовали себя беспомощными, они должны были признать, что бренды Wind and Rain, Aiwa и AIWA были лучше, чем они. Из-за этих трех компаний у них на складе скопились большие запасы.
 
 Компании заметили еще одну серьезную проблему. Патентно-разрешительная плата, выплачиваемая Wind and Rain electronics, зависела от количества произведенных VCD-плееров, а их VCD-плееры оставались непроданными. Они не могли получить никакой прибыли, а Wind и Rain все еще собирали с них плату за авторизацию.
 
 Компании поняли, почему Wind and Rain Electronics не отреагировала, когда несколько месяцев назад они снизили цены на VCD-плееры. Wind and Rain хотели, чтобы они увеличили производство.
 
 Теперь, когда компании увеличили объемы производства, Wind and Rain VCD-плееры внезапно снизили цены и провели множество акций.
 
 Их цель заключалась в том, чтобы эти компании имели серьезные запасы VCD-плееров.
 
 Этот удар был тяжелым.
 
 Компании оказались в затруднительном положении. Если они продолжат снижать цены, у них не будет прибыли. Если они ничего не предпримут, то продажи всех брендов в сумме будут меньше, чем у Wind and Rain. Они также не получат прибыли.
 
 Компании, наконец, увидели, насколько отвратительна Wind and RainElectronics. Вначале компаниям казалось, что 50 долларов США за авторизацию - это не так уж много, и они думали, что получили хорошую сделку.
 
 Но в итоге это оказалась ловушка!
 
 Компании вывели на рынок так много брендов и выиграли у традиционных VHS и Laserdisc. Они думали, что пришло время пожинать плоды. Но их ждала летняя жара. Бренды Wind andRain, Aiwa и AIWA сияли как 3 солнца, сжигая их!
 
 Компании страдали под этими солнцами. Они не могли видеть плоды своего труда, так как те почти высохли.
 
 Черт! Каждый из нас посадил фруктовые деревья. Ваши плоды больше и вкуснее, и это нас устраивает. Но вы повернулись и убили все наши деревья. Мы даже не видели плодов! Самое обидное, что именно вы продали нам саженцы фруктовых деревьев!
 
 Все мы остались стоять в стороне и смотреть, как вы продаете плоды". Sony была самой счастливой среди всех компаний. Другие компании теряли деньги, а Sony, к счастью, не производила VCD-плееры самостоятельно. Они сотрудничали с Toshiba. Они понесли некоторые убытки от предприятия по производству VCD-плееров, но их VCD-диски продавались быстро. Диски оказались более прибыльными, чем плееры!
 
 Компании, которые в прошлом смеялись над Sony, были ошеломлены.
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
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      Необыкновенный генийГлава 634 - Выделяясь среди остальных
 
 Томас снова приехал в Китай, чтобы обсудить с Фэн Юй вопрос о том, когда они должны представить проигрыватели Super VCD. Хотя они договорились, что Philips не будет представлять необычные VCD-плееры, но технологии Super VCD-плееров были готовы. Томас считал, что продолжать ждать - пустая трата времени. "Господин Фенг, мы договорились, что представим Super VCD-плееры в сентябре, но рынок VCD-плееров сейчас на подъеме, а традиционные VHS-плееры ушли в прошлое. Должны ли мы перенести дату выпуска Super VCD?" - спросил Томас. спросил Томас.
 
 Фэн Юй кивнул: "Конечно. С технологиями проблем нет. Мы можем представить первое поколение в этом году, а второе - в следующем. Но я предлагаю, чтобы у нас были различия во внешнем дизайне, например, расположение кнопок и цвета. Но дистанционное управление должно быть одинаковым".
 
 "Я понимаю и знаю, что вы, китайцы, любите красный цвет. Мы откажемся от красного цвета и будем использовать другие цвета. Мы будем использовать в основном серебристый, серый и черный цвета и два цвета в дизайне. Мы можем представить 3 разные модели с разными цветами". Томас уже продумал дизайн и выбрал популярные цвета, обычно используемые для основной бытовой техники. "Хорошо. Тогда мы откажемся от серого цвета и будем использовать другие цвета, чтобы соответствовать ему. Мы будем использовать те же цвета для усилителя, что и для проигрывателей SuperVCD? Вас это устраивает?" Усилитель также можно назвать акустической системой. Это один из основных компонентов звуковой системы. Он усиливает звук для достижения большего эффекта, как в домашнем кинотеатре и караоке. Усилитель Philips называется AV-усилителем. В нем было 4 звуковых канала и объемное звучание. Когда люди смотрели фильмы, объемное звучание было более реалистичным и напоминало просмотр фильма в кинотеатре. Эта функция была разработана в основном для потребителей, которые любят смотреть фильмы дома.
 
 Усилителем AIWA был усилитель HI-FI.
 
 Hi-Fi или Highfidelity имеют только два звуковых канала и больше всего подходят для использования в музыке. Основным сегментом потребителей этой функции были KTV, ночные клубы и салоны. Эта технология была несложной. Philips и AIWA производили колонки, и обе компании обменялись технологиями и усовершенствовали свои технологии.
 
 "Тогда какие бесплатные подарки мы должны раздавать с нашими Super VCD-плеерами? Кроме музыкального диска, должны ли мы раздавать что-то еще?" - спрашивал Томас. Компания Wind and Rain Electronics была лучше их в рекламных акциях.
 
 "Два микрофона, чистящее средство для очистки дисков и коробку для хранения VCD".
 
 "Господин Фэн, я знаю, что микрофоны предназначены для пения, а чистящее средство - для очистки дисков. Дарить все это нашим клиентам - это нормально. Но какой смысл давать коробку для хранения VCD?" Томас был озадачен. Дарить коробку для хранения было бессмысленно.
 
 Фэн Юй улыбнулся и спросил: "Господин Томас, если у вас дома есть большой шкаф с телевизором, а на нем стоит только маленький телевизор. Не будете ли вы чувствовать себя некомфортно? Не захотите ли вы купить телевизор побольше, чтобы поставить его в тумбу?".
 
 Томас ответил: "Захочу. Но многие семьи могут позволить себе только маленькие телевизоры".
 
 Фэн Юй щелкнул пальцами. "Верно. Они могут позволить себе только маленькие телевизоры. Хотя они и хотели бы купить телевизор побольше, но им не хочется тратить деньги. А вот с дисками все иначе. Один диск стоит всего 2-3 доллара, а более дорогие - 5 долларов. Не думаете ли вы, что те, кто купил VCD-плееры, не захотят покупать больше дисков, когда увидят пустой ящик для хранения VCD?"
 
 Глаза Томаса засветились, и он взволнованно сказал. "Господин Фэн, вы гений! Именно так! Многие люди, возможно, не хотят тратить деньги на новый телевизор, но они могут позволить себе купить диски, чтобы заполнить пустой ящик для хранения. Даже дети могут себе это позволить. Если в ящике будет только один диск, большинство людей будут чувствовать себя неловко и купят больше дисков, чтобы заполнить его. Мы являемся двумя крупнейшими поставщиками оригинальных дисков VCD в мире.
 
 Есть большая вероятность, что они купят наши диски".
 
 В прошлой жизни Фэн Юй уже сталкивался с подобным. Он купил VCD-плеер, и в качестве бесплатного подарка к нему прилагалась коробка для хранения дисков. Ему стало не по себе, когда он увидел в коробке один диск. Он также хочет заполнить коробку дисками. Он может отложить коробку в сторону, но ему кажется, что это лишнее. Коробка для хранения дисков должна стоять рядом с проигрывателем.
 
 Старая тумба для телевизора действительно была тумбой, и в нижней ее части были выдвижные ящики. Но новые тумбы для телевизоров были сконструированы по-другому. Там было 2-3 полки, которые использовались для размещения проигрывателей VCD или колонок. Ящик находится внизу под полками и предназначен для хранения дисков или контроллеров.
 
 К некоторым тумбам для телевизоров прилагается пластиковый лоток для хранения дисков. Те, у кого есть VCD-плеер, не привыкнут видеть лоток пустым. Они будут покупать новые диски, чтобы заполнить его.
 
 Эта коробка для хранения дисков была разработана для тех, у кого нет телевизионной тумбы. После заполнения одной коробки большинство людей покупали вторую. Это было сделано для того, чтобы убедить потребителей потратить больше.
 
 "Мистер Томас, наш главный конкурент на рынке дисков - компания Sony. Наш основной рынок находится в Азии, а ваш рынок - в Европе. Мы будем окружать Sony на рынке США".
 
 "Хорошо. Мы должны контролировать рынок VCD вместе!" Томас кивнул.
 
 "Какова розничная цена Philips на Super VCDplayer?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй. "400 ДОЛЛАРОВ США? Это будет слишком много?" спросил Томас. Стоимость производства Super VCD-плеера была немного выше, чем обычного VCD-плеера. Стоимость супер VCD-плеера составляла около 100 долларов США.
 
 В настоящее время розничные цены на VCD-плееры составляют около 300 долларов США, и Томас беспокоился, что он установил слишком высокую цену на Super VCD-плееры. После того, как он закончил, он увидел, что Фэн Юй покачал головой.
 
 "Как ты можешь назначать цену в 400 долларов? Я думаю, что цена должна быть около 500 долларов США!" ответил Фэн Юй. Ах? Цена была не слишком высокой? Фэн Юй считает, что цена была слишком низкой? Томас был озадачен. Почему Фэн Юй хотел установить такую высокую розничную цену?
 
 Было ли это сделано для стимулирования продаж обычных VCD-плееров? Но Philips не продавал VCD-плееры. "Мистер Томас, вы думаете, что 500 долларов - это слишком дорого? Не волнуйтесь. Это потому, что наши функции Super VCD намного лучше, чем у обычных VCD-плееров. Кроме того, все диски, которые мы собираемся представить, будут иметь большую емкость. Обычные VCD-плееры, возможно, не смогут их прочитать".
 
 "Я хотел создать два уровня для VCD-плееров, так же как для черно-белых и цветных телевизоров. Цветной телевизор стоит в два раза дороже черно-белого, но многие люди все равно предпочитают покупать цветной телевизор. Super VCDplayer считается продуктом более высокого уровня среди VCD-плееров. Я еще больше снижу цены на обычные VCD-плееры, чтобы показать разницу". Фэн Юэ объяснил. "Вы собираетесь еще больше снизить розничные цены на обычные VCD-плееры?"
 
 "Цены на обычные VCD-плееры будут снижены примерно до 200 долларов США. Таким образом, другие бренды VCD-плееров будут побеждены нами. Они открыли для нас рынок, но им не позволено откусить от этого пирога!" Фэн Юй улыбнулся. "Тогда когда мы представим Супер VCD плеер?"
 
 "1 августа. Он будет запущен везде в одно и то же время!". Примечания переводчика: Highfidelity (часто сокращается до hi-fi или hifi)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/High_fidelity
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081445

    
  





  Экстраординарный гений Глава 631


  

    
      Необыкновенный генийГлава 635 - Открытие супермаркета (часть 1 из 2)
 
 В Китае 1 августа было важной датой. Но Super VCD выбрал эту дату для запуска не в честь Коммунистической партии Китая. А потому, что именно в этот день открывается супермаркет Tai Wah!
 
 Первоначально открытие супермаркета Tai Wah было запланировано на июль. Но из-за некоторых проблем с ремонтом и арендаторами возникли задержки с открытием некоторых магазинов. Чтобы все магазины открылись в один день, открытие было отложено.
 
 Фу Гуанчжэн предложил арендовать помещения в существующих торговых центрах. Стоимость аренды будет ниже, и они смогут открыть больше супермаркетов в одно и то же время.
 
 Но Фэн Юй отверг это предложение.
 
 Поначалу аренда торговых центров может быть дешевле. Но когда супермаркет станет популярным, торговые центры повысят арендную плату. Даже если вы заключите с торговым центром контракт на 10 лет, что вы будете делать через 10 лет? Перенесете супермаркет в другое место? Клиенты будут потеряны. Постоянные покупатели очень важны для супермаркета.
 
 В этом году есть еще одна новость. Фу Гуанчжэн не заметил ее, но Фэн Юй уловил. Китай объявил о реформе практики предоставления работы выпускникам. Начиная с 1996 года, выпускникам больше не будут давать работу. После окончания университета выпускникам больше не будут давать высшие руководящие должности, и они будут такими же, как все остальные!
 
 Это было предложено и начато в 1992 году. С 1992 года количество государственных должностей, предоставляемых выпускникам, стало сокращаться. Конечно, хотя и говорилось, что эта политика началась в 1992 году, но большинство выпускников по-прежнему нанимались на государственные предприятия и в государственные учреждения. Они начинают работать в качестве штатных сотрудников. Но эти люди должны были пройти подготовку до уровня рядовых сотрудников. После повышения в должности они станут заместителями начальников отделов. Обладатели степени магистра получат должность начальника отдела, когда придут на работу в государственные учреждения.
 
На бумаге эти льготы будут отменены, но Фэн Юй знал, что это будет продолжаться еще как минимум 5 лет. Те студенты, которых не распределили на работу, были с плохим дипломом. Тех, у кого диплом выше среднего, будут нанимать различные агентства. Некоторые из них были отобраны еще до окончания учебы.
 
 Такая политика позволит отсеять ленивых студентов, а тем, кто усердно учился, не придется беспокоиться. Кроме того, появлялось все больше частных компаний, особенно в прибрежных регионах. Многие выпускники не хотели поступать в государственные учреждения, так как не могли применить там полученные в школе знания!
 
 Без распределения работы также возникали проблемы. Одной из самых больших проблем было введение социального страхования. Те, кто работал в частных компаниях, больше не будут получать жилье от своих компаний.
 
 Это была хорошая новость для коммерческого жилья. Возможно, цены на жилье не вырастут в одночасье, но они неизбежно будут расти. Не только частные дома, но и цены на коммерческие здания также будут расти. Цены на коммерческие здания растут быстрее, чем на частное жилье.
 
 Если они арендуют коммерческие помещения сейчас, то после окончания контракта через 10 лет арендная плата, несомненно, будет очень высокой. Если бы они купили торговые центры сейчас, они все равно могли бы сдавать их в аренду другим. Стоимость торговых центров будет постепенно расти. Даже если дела у супермаркета идут плохо, в будущем они смогут продать торговый центр с прибылью. Даже если они перестанут собирать арендную плату, они не понесут никаких убытков.
 
 Китайская экономика была еще недостаточно развита. Фэн Юмайт считал, что супермаркеты могут принести хорошие доходы, но он также не хотел так быстро увеличивать их масштаб. Если в этом году прибыль от инвестиций будет хорошей, то в следующем году они смогут увеличить свои масштабы, получив кредиты.
 
 Ни один из 20 гипермаркетов не был сдан в аренду на 100%, оставалось еще много пустых магазинов.
 
 Но все они были уверены, что после открытия гипермаркетов к ним будут обращаться люди, желающие арендовать помещения.
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзекай были более оптимистичны, чем Фэн Юй. Они твердо верили, что эта модель работы, которая была популярна за рубежом и в Гонконге, будет успешной и в Китае. Кроме того, они уже давно начали маркетинг этого гипермаркета.
 
 Кроме того, они до сих пор не использовали свой самый важный инструмент продвижения. Еще через 2 дня Супермен Ли и Фу Ронгбинг приедут в Пекин, чтобы встретиться с высшими должностными лицами, и об этом будет сообщено в новостях CCTV. Церемония открытия также будет показана в новостях.
 
 По общенациональному телевидению будет транслироваться реклама супермаркета "Тай Хуа". О чем беспокоиться? Ни одна другая компания в Китае не получит такой рекламы, когда откроет свой бизнес. Как они могут потерпеть неудачу?
 
 Конечно, рекламы CCTV было недостаточно. На церемонию открытия были приглашены руководители провинций. В конце концов, гипермаркеты поднимут экономику в их провинциях, и почему эти лидеры должны были отклонить приглашение?
 
 Сначала они могли пригласить только руководителей города. Но Фу Гуанчжэн сказал руководителям провинций, что самый богатый человек Гонконга, Супермен Ли, и глава крупнейшей гонконгской сети супермаркетов Фу Жунбин примут участие в церемонии открытия штаб-квартиры пекинского гипермаркета. На церемонии также будет присутствовать один из высших чиновников Китая.
 
 Провинциальных лидеров не волнует, будет ли супермен Ли бить церемонию открытия. Они не имели с ним ничего общего, даже если бы он был самым богатым человеком Гонконга. Но когда они услышали, что на церемонии открытия будет присутствовать один из высших чиновников Китая, они согласились. Какие связи и происхождение были у этой сети гипермаркетов, чтобы пригласить высокопоставленного чиновника?
 
 Руководители провинций должны были устроить шоу, даже если бы они не хотели присутствовать. На церемонии будет присутствовать высшее должностное лицо Китая и его подчиненные, они должны были петь одну и ту же мелодию.
 
 Эти руководители также поняли, что супермаркет "Тай Хуа" может оказаться более прибыльным, чем они себе представляют. Эта сеть супермаркетов открыла филиал в их городе, и для них это тоже будет выгодно.
 
 Это будут кредиты, которые помогут им в продвижении, и все они не хотели упустить такую возможность. Но этих провинциальных лидеров было недостаточно. Раз уж это было торжественное открытие, то оно должно быть грандиозным!
 
 Фэн Юй использовал свои связи, чтобы пригласить гостей на открытие своих филиалов в каждой провинции. Дистрибьюторы и дилеры Tai HuaTrading, генеральный директор Aiwa Pagers, генеральный директор Wind and Rain Electronics, Zhong Qingxian из Lehaha, Liu Chuanzhi из Lenovo, Little's Tyrant из DuanYongping, Tai Hua Agriculture Food Factory из Zhang Ming, Bing City's MachineryCompany из Li Mingde и все директора филиалов были приглашены на церемонию открытия ближайшего филиала Tai Hua Supermarket. Конечно, Ли Цзекай также пригласил на церемонию родственников семьи Ли в Китае. Также были приглашены некоторые поставщики супермаркета "Тай Хуа" и представители брендов, арендовавших магазины в гипермаркете. Фэн Юй проверил список имен, и оказалось, что на церемонии открытия в каждом филиале должно присутствовать не менее трех видных деятелей. Это, несомненно, создаст шумиху.
 
 На церемонии открытия будут присутствовать руководители каждой провинции, и как могут провинциальные телеканалы и газеты не сообщить об этом событии? Это будет бесплатная реклама для супермаркета "Тай Хуа".
 
 В данный момент Фэн Юй сидел в кабинете заместителя начальника станции Цзя и обсуждал возможность создания специального выпуска о супермаркете "Тай Хуа" в день открытия.
 
 Программа не сводилась к тому, чтобы обличать или разоблачать плохие поступки. Время от времени в ней будут восхваляться и хорошие поступки. Эта сеть супермаркетов была инвестицией крупнейшего магната Гонконга, и это был его способ показать свою поддержку объединения Гонконга с Китаем. Это заслуживает освещения.
 
Кроме новостей в 7 вечера, новости будут выходить в эфир в разные временные интервалы. Можете ли вы показать больше кадров о супермаркете Тай Хуа в разных временных интервалах? Мы так близки друг с другом...... Давайте..... Не будьте скупыми.....
 
 Примечания автора:
 
 Декларация от 1 августа
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/August_1_Declaration
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081536

    
  





  Экстраординарный гений Глава 632


  

    
      Необыкновенный генийГлава 636 - Открытие супермаркета (часть 2 из 2)
 
 Заместитель начальника станции Цзя просто стоял, слушал и смотрел на хвастливого Фэн Юя, не говоря ни слова.
 
 "Начальник Цзя, скажите что-нибудь. Просто скажи мне, согласен ты или нет". Фэн Юй слегка разозлился.
 
 "Менеджер Фэн, это всего лишь церемония открытия вашего торгового центра, а CCTV уже выделило вам 2 минуты эфирного времени в новостях. Это 2 минуты! Вы все еще не удовлетворены? Мне будет нелегко увеличить время съемки, а вы хотите, чтобы вас показывали и в других выпусках новостей? Вы думаете, у меня есть полномочия одобрить это?".
 
 Когда Фэн Юй пришел навестить начальника Цзя, начальник Цзя все еще относился к нему вежливо. Если бы начальник Цзя знал, что Фэн Юй пришел, чтобы выдвинуть такие жесткие требования, он бы спрятался от него.
 
 "Шеф Цзя, это не одно и то же. Новости CCTV сообщают, что на церемонии открытия будут присутствовать высшие должностные лица. Как может быть достаточно 2 минут эфирного времени? Вы даже можете рассказать своим зрителям всю историю".
 
 "Мы сообщаем новости. Мы не рекламируем вас!" - ответил заместитель начальника Цзя.
 
 "Может, я сделаю несколько пожертвований для вашей телестанции? Давай."
 
 "Хватит. Наша телестанция не смеет брать у вас деньги. Наш премьер получит только 5 минут эфирного времени в завтрашних новостях. Вы думаете, церемония открытия супермаркетов получит такое же внимание? Кроме того, нужно хвалить компании, которые добились выдающихся результатов. Вы все до сих пор не достигли никаких результатов, и вы хотите, чтобы вас отметили?"
 
 "Тогда как насчет новостей в других временных интервалах? Вы должны быть в состоянии предоставить нам больше эфирного времени в других временных интервалах. Разве вы не можете сделать репортаж о СуперменеЛи?" настаивал Фэн Юй.
 
 "Да, мы можем, но эфирное время не будет слишком длинным. Утренние и дневные новости также имеют ограничения по времени. Но я должен прояснить ситуацию. Интервью не может проводиться в вашем супермаркете. Не думайте, что я не знаю, что вы пытаетесь сделать product placement". Заместитель начальника Цзя уставился на Фэн Юя.
 
 Черт! Старый Цзя стал умнее.
 
"Супермен Ли приехал на открытие супермаркета. Если он не стоит у входа в супермаркет, то где он должен стоять? Также здесь будет присутствовать гонконгская семья Фу Фу Ронгбинг. Общее состояние семьи Фу выше, чем у семьи Ли, и ее можно считать более влиятельной, чем они. Я хочу, чтобы CCTV взяло интервью у представителя семьи Фу. Я помню, что на нашем телевидении было ток-шоу. Если кто-то из семьи Фу покажет свою поддержку возвращения Гонконга в состав Китая в программе CCTV, это будет хорошо для нашего правительства". Фэн Юй бросил приманку начальнику Цзя.
 
 "Кто-то из семьи Фу согласился дать нам интервью? Вы уверены?"
 
 "Вы думаете, я буду лгать об этом? Я очень близок с семьей Фу". Фэн Юй похлопал себя по груди. Хммм...... Фу Гуанчжэн также является членом семьи Фу, и он был представителем семьи Фу в Китае. "Хорошо. Тогда я дам вам 2-3 минуты эфирного времени в утренних и дневных новостях. Но это все равно будет зависеть от высшего руководства. Если нет важных новостей, то это не должно быть проблемой".
 
 "А как же?" спросил Фэн Юй.
 
 "Ты просто не сдаешься. Как насчет этого? Если вы все сможете добиться выдающихся результатов через месяц, тогда не должно быть проблем с тем, чтобы попасть в эфир. Наша программа CCTV освещает не только государственные предприятия. Мы делаем репортажи и о других компаниях". Заместитель начальника Цзя ответил.
 
 "Договорились. Начальник Цзя, я слышал, что начальник станции выйдет на пенсию в этом году, и вы займете его место. Поздравляю". Фэн Юй улыбнулся.
 
 "Это еще не подтверждено". Хотя начальник Цзя сказал, что это еще не подтверждено, но по выражению его лица можно было понять, что через несколько месяцев его повысят в должности.
 
 "Начальник Цзя, если вам понадобится моя помощь, просто скажите мне. Мы хорошие друзья, и я сделаю все возможное, чтобы помочь вам". с гордостью сказал Фэн Юй.
 
 "Спасибо. Я обязательно обращусь к вам, если мне понадобится помощь". "Эрррр...... начальник Цзя, завтра открытие супермаркета Тай Хуа. Вы придете?" Фэн Юй пригласил его.
 
"Я не могу там находиться. Я зайду в другое время". Шеф Цзя пообещал. Он хотел быть спокойным и уверенным, пока не займет должность начальника станции. Если он будет слишком сильно привлекать к себе внимание, у него могут возникнуть проблемы.
 
 "Хорошо. О, вот подарок от нашего супермаркета Тай Хуа". Фэн Юй достал стопку карточек и передал ее начальнику Цзя.
 
 "Что это?" спросил начальник Цзя. Судя по тому, как Фэн Юй говорил, он, похоже, собирался сделать ему какой-то особенный подарок. Но эта карта не была банковской. Фэн Юй также знал, что он не принимает взятки.
 
 "Это карта для покупок в наших супермаркетах. Вы можете использовать ее в любом из наших супермаркетов. Стоимость карты написана на обратной стороне. Вы можете использовать эти карты в качестве бонусов для своих сотрудников. Это лишь некоторые небольшие подарки от нас. Если больше ничего нет, я пойду. У нас в компании еще много дел".
 
 Супермен Ли остался в Пекине, Фу Жунбин - в Шанхае, Фу Гуанчжэн - в Цзиньлине, Ли Цзекай - в Шаньчэне, а Фэн Юй пришлось уехать в Ханчжоу. Все они были распределены по разным провинциям, чтобы на церемонии открытия каждого филиала присутствовал кто-то важный.
 
 После ухода Фэн Юя заместитель начальника Цзя посмотрел на стопку карточек с покупками. Он перевернул ее и посмотрел на стоимость. Черт. Небольшой подарок Фэн Юя оказался совсем не маленьким. Карточки были трех разных достоинств. 500, 1,000 и 3,000 юаней. Общая стоимость всех карт составляла более 15 000 юаней. Это в несколько раз превышало его годовую зарплату!
 
 Но Фэн Юй сказал, что эти карты предназначены для сотрудников CCTV, а не для него. Поэтому он согласился. Но если бы он знал стоимость карт раньше, он бы не принял их.
 
 Но заместителю начальника Цзя нужно заручиться поддержкой людей для предстоящего повышения. Подарок Фэн Юя пришелся как нельзя кстати. Он принял услугу от Фэн Юя, и в будущем он вернет ему эту услугу. В любом случае, все дела Фэн Юя были законными, и никто ничего не скажет, когда он вернет услугу.
 
 ......
 
"Сегодня состоялось открытие 20 гипермаркетов корпорации Tai Hua Supermarket по всему Китаю. Мы открыли этот гипермаркет для того, чтобы наши покупатели получили больше удовольствия от покупок и удобства. Мы гарантируем, что клиенты получат все необходимое в наших гипермаркетах........ Я представляю корпорацию Tai Hua Supermarket Corporation и приглашаю секретаря муниципального комитета партии Пекина и мэра Пекина перерезать ленточку вместе со мной!" Супермен Ли поднялся на сцену и произнес речь.
 
 Секретарь муниципального комитета партии Пекина также выступил с речью. Он поблагодарил корпорацию Tai Hua SupermarketCorporation за создание такого удобного торгового центра для жителей города.
 
 Bang, bang, bang.......
 
 Было запущено 20 больших пушек с конфетти, и Супермен Ли, секретарь муниципального комитета партии Пекина и мэр Пекина разрезали длинную красную статуэтку, чтобы объявить об открытии. На церемонии также присутствовал специальный гость. Железный кулак Чжу был первым, кто вошел в супермаркет Tai Hua. Он был там, чтобы испытать новый опыт покупок. Железный Кулак Чжу был доволен тем, что супермаркет "Тай Хуа" использовал пушки с конфетти вместо петард. Причина была в том, что петарды опасны и загрязняют воздух. На церемонии открытия было много гостей, и лучше перестраховаться.
 
 Почему супермаркет Tai Hua использовал 20 пушек конфетти? Потому что одновременно открывались 20 филиалов. Это была первая в мире корпорация, открывшая 20 гипермаркетов одновременно. Первая в мире. Это порадовало Железного Кулака Чжу. Это свидетельствовало о том, что Китай быстро развивается и догнал остальной мир.
 
 "Господин Ли, мы можем войти?"
 
 "Господин Чжу, пожалуйста, входите". Супермен Ли улыбнулся и вошел в гипермаркет вместе с Железным Кулаком Чжу.
 
 Примечания переводчика: Здесь представлена информация о местах, упомянутых в этой главе, а также фотография красавца Железного Кулака Чжу.
 
 Пекин
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Beijing
 
 Шанхай
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shanghai
 
 Нанкин также известен как Цзиньлин.
 
 https://en.
 
wikipedia.org/wiki/Наньцзин
 
 Шаньчэн
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shancheng_District
 
 Ханчжоу
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Hangzhou
 
 Чжу Жунцзи
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhu_Rongji
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081537
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      Необыкновенный генийГлава 637 - Железный кулак Чжу делает покупки в супермаркете
 
 "Почему это место такое просторное?" с любопытством спросил Железный Кулак Чжу. После входа в супермаркет оставалось большое пустое пространство. Разве это не пустая трата места?
 
 "У нас большой поток покупателей, и нам нужно, чтобы это место было более просторным. Кроме того, это место ведет к лифту и лестнице. Чтобы избежать переполненности, мы не стали выставлять здесь товары". Менеджер супермаркета объяснил.
 
 Сегодня менеджер супермаркета был очень взволнован. Он получил возможность поговорить с Железным Кулаком Чжу и пройтись рядом с ним по супермаркету. Это была большая честь.
 
 Железный Кулак Чжу огляделся вокруг и кое-что заметил. На напольной плитке был рисунок. Это была знакомая картинка.
 
 Разве это не логотип "Ветер и дождь"? Это компания Сяо Фэна.
 
 "Эта картинка?"
 
 "Реклама. Реклама бренда "Ветер и дождь". Это также один из наших доходов. На том углу выставлен автомобиль Songjiang Motor. Это тоже реклама".
 
 Железный Кулак Чжу нахмурился. Марка Songjiang? Это снова компания Сяофэна. Hehe.... Этот парень действительно знает, как рекламировать свои бренды.
 
 В супермаркете Железный Кулак Чжу посмотрел на аккуратные ряды полок. Расстояние между полками было абсолютно одинаковым, и все товары были разложены на полках аккуратно.
 
 Самое интересное, что он заметил, - это ценники на полках. Покупатели будут знать цены на товары с одного взгляда и им не нужно будет спрашивать продавцов-консультантов. Покупатели сами смогут решить, хотят ли они купить этот товар.
 
 "Там нет продавцов?"
 
 "В нашем супермаркете нет продавцов. У нас есть только продавцы-консультанты. Если вам нужно что-то купить, наши продавцы проведут вас к полкам. У нас также есть тележки для покупателей, чтобы они могли положить то, что хотят купить. Если вы не собираетесь покупать много вещей, вы можете воспользоваться корзинами".
 
 Железный Кулак Чжу кивнул. Это было действительно удобно. "Здравствуйте, могу я узнать, где находится арахис?
 
" Железный Кулак Чжу помахал рукой продавцу и тихо спросил.
 
 Но все продавцы были хорошо обучены, и этот продавец смог четко ответить Железному Кулаку Чжу. "Спасибо." Железный Кулак Чжу кивнул и подтолкнул свою тележку к полке.
 
 Продавец чуть не упал в обморок. Железный Кулак Чжу поблагодарил его!
 
 Когда Железный Кулак Чжу проходил мимо секции напитков, он увидел в пустом пространстве несколько напитков, сложенных в форме ракеты.
 
 "Что это?" Железный Кулак Чжу повернулся и спросил. "Это выставочный стенд. Его цель - привлечь внимание покупателей. Например, это газированные напитки, представленные компанией Lehaha. Это освежающая кола, это освежающий апельсин, это освежающее яблоко......".
 
 "Кола? Это кола, разработанная нами? Это та же самая кока-кола, которая хорошо продается за границей?" потрясенно спросил Железный Кулак Чжу.
 
 "Именно так. Это наша разработка, и она уже рекламируется на CCTV. Рекламный слоган очень интересный. Наша собственная китайская кола!"
 
 "Господин Ли, Гонконг тоже выставляет свои товары таким образом?" Супермен Ли покачал головой. "Наш гонконгский супермаркет не выставляет наши товары таким образом. Это придумал один из наших акционеров. Этот молодой человек очень креативен".
 
 "О? Этот парень из какой гонконгской семьи?" Железный кулак Чжу толкнул свою тележку и с любопытством спросил.
 
 "Он не из Гонконга. Он из китайского города Бинг".
 
 "Его фамилия Фэн?" Лицо Фэн Юя сразу же всплыло в памяти Железного Кулака Чжу. Молодой человек, город Бинг и один из акционеров. Кроме Фэн Юя, он не мог вспомнить никого другого. "Точно. Фэн Юй. Это предприятие по строительству супермаркета также было предложено им, и он является крупнейшим акционером". Супермен Ли не удивился, что Железный Кулак Чжу знал, кто такой Фэн Юй. Фэн Юй - гений, и где бы он ни был, лидеры обязательно его заметят. Железный Кулак Чжу был шокирован.
 
 Фэн Юй был тем, кто придумал эту идею супермаркета, и ему даже удалось заставить Супермена Ли инвестировать инициативу? Этот парень становился все более способным!
 
 Неудивительно, что реклама "Ветра и дождя" была размещена прямо у входа, и здесь же была реклама Songjiang Motors. Значит, Фэн Юй был крупнейшим акционером корпорации "Супермаркет Тай Хуа". В отделе свежих продуктов Железный Кулак Чжу увидел много свежей птицы, рыбы, мяса, овощей и т.д. Но секция свинины отличалась от остальных. Сверху висела табличка. На ней было написано: "Поставляется свиньями Тянь Пэн".
 
 Железный Кулак Чжу улыбнулся и покачал головой. Он знал, что Фэн Юй был тем, кто создал этот Tian Peng Pigs. Он был единственным, кто мог придумать такие названия. Но это название легко запоминалось людьми, и оно даже стало торговой маркой свинины.
 
 "Вся наша продукция закупается непосредственно у фермеров. Нет никаких посредников. Например, мы подписали контракт с птицефермой на поставку кур. У нас также есть контракт с рыбным прудом на пресноводную рыбу. За морской рыбой мы отправляем людей на рыболовецкие суда. Овощи покупаем прямо с полей и из теплиц. Все они очень свежие". Менеджер магазина сказал.
 
 "А гонконгские супермаркеты тоже так работают?" - спросил Железный Кулак Жу. спросил Железный Кулак Чжу.
 
 Супермен Ли рассмеялся. "Это тоже идея Фэн Юя. Он хотел, чтобы все наши продукты были самыми свежими. В Гонконге мы не так подробны. Эти фрукты тоже такие же. Мы забронировали весь фруктовый сад, послали своих людей, чтобы они отобрали самые свежие фрукты и доставили их в наши супермаркеты. Во всех наших супермаркетах есть как минимум 2 грузовика. Один из них предназначен для доставки птицы, рыбы и мяса, а другой - для овощей и фруктов. Эти грузовики также принадлежат компании "Сунцзян Моторс"".
 
 "Это значит, что большинство продуктов в ваших супермаркетах - это бренды Фэн Юя?"
 
 "Сначала мы должны позаботиться о собственных брендах в наших супермаркетах. Кроме того, у компаний Фэн Юя хорошие продукты.
 
 Например, Lehaha, такие бренды электроники, как Wind and Rain, Aiwa, Little Tyrant, Lenovo и т.д. - все это популярные бренды." Супермен Ли рассмеялся.
 
 Когда Супермен Ли узнал, что у Фэн Юя так много брендов, он тоже был удивлен. Все бренды также хорошо управлялись и были популярны среди потребителей. "Этот раздел очень интересен. Кроме биологически активных добавок, вы также продаете лекарства. Этому супермаркету тоже разрешено продавать лекарства?". "Мы получили разрешение, и это лекарства без рецепта. Все цены указаны на ценниках". Директор магазина тут же объяснил, что они не делали ничего против правил. Железный кулак Чжу взял в руки коробку с глюконатом кальция, чтобы рассмотреть ее поближе. Фармацевтическое предприятие города Бинг. Неужели эта компания снова связана с тем Фэн Юем?
 
 Супермен Ли не удержался и сказал: "Я думаю, что Фэн Юй также является ключевым акционером этой фармацевтической компании Bing City Pharmaceutical Enterprise, и он помогал этой компании экспортировать свою продукцию за границу. Кроме того, в разделе "Книги" есть книга, названная его именем. Она тоже издана Фэн Юем. У меня дома тоже есть эта книга".
 
 ? Железный кулак Чжу поднял брови. Он тоже купил эту книгу, и она все еще стояла на его книжной полке. Эта книга была издана Фэн Юем?
 
 Этот Фэн Юй был не прост!
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
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 $50 и более в месяц
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      Необыкновенный генийГлава 638 - Мгновенный успех
 
 Все супермаркеты Тай Хуа открылись одновременно, кроме пекинского филиала. Открытие было отложено на полчаса из-за визита Железного Кулака Чжу. После того, как Железный Кулак Чжу расплатился за покупки и ушел, менеджер магазина посмотрел на часы и махнул рукой. "Пора! Открывайте двери!"
 
 Двери открылись, и большая толпа хлынула внутрь. Некоторые люди знали, что здесь есть товары со скидкой, и пришли за выгодными покупками. Некоторые пришли просто поглазеть, а некоторые - посмотреть на лидеров. Некоторые даже не знали, что происходит. Они только видели, как собирается толпа, и подходили посмотреть, что происходит.
 
 "Свиньи Тянь Пэн" на 10 центов дешевле за сотку. Поторопитесь и купите немного, пока их не распродали".
 
 "Я слышал, что сегодня в магазине проходит акция. На видеоплееры "Ветер и дождь" и другие товары будет скидка. VCD-плеер продается всего за 1 599 юаней".
 
 "Я слышал, что на супервентилятор Wind and Rain тоже проводится акция. Я хочу купить один из них. Его можно использовать и зимой".
 
 "Вы все знаете? Я слышал, что здесь продаются импортные товары. В других местах их не достать".
 
 ......
 
 К счастью, Фэн Юй предсказал, что это произойдет. Супермаркет Тай Хуа раздал множество листовок, а за 3 дня до открытия они организовали рекламные мероприятия для продвижения супермаркетов. Там наверняка будет огромное количество народа. Фэн Юй нанял много людей для борьбы с толпой и даже попросил местные власти прислать туда полицейских.
 
 Эти полицейские помогали поддерживать порядок. Но они работали не бесплатно. В знак благодарности за помощь им были выданы карточки на покупки. В то же время супермаркет "Тай Хуа" смог наладить лучшие отношения с местными полицейскими.
 
 Те, кто пришел просто посмотреть на церемонию, также заходили в супермаркеты. Но после того, как они вошли в супермаркет, они поняли, что этот супермаркет огромен. В нем можно было найти практически все.
 
 Товары были дешевле, чем те, которые покупатели могли найти в других местах. Некоторые товары были дешевле на несколько центов, а некоторые, такие как VCD-плееры Wind and Rain, даже дешевле на несколько сотен юаней. Покупатели также увидели множество новых продуктов, таких как проигрыватели Wind and Rain Super VCD, пейджеры Aiwa, обновляющие цены на акции, второе поколение обучающей машины The Little Tyrant и т.д.
 
 Этот биржевой пейджер был современным устройством в эту эпоху. Он выглядит как обычный пейджер, но обновляет информацию о ценах на акции и другие новости. Это было очень важно для тех, кто играет на бирже.
 
 Компания Aiwa Electronics разработала этот продукт два месяца назад и была готова к его массовому производству. Но Фэн Юй ждал открытия супермаркета TaiHua, чтобы запустить этот продукт вместе с проигрывателями Super VCD.
 
 Сначала дистрибьюторы были недовольны снижением розничных цен на VCD-плееры. Хотя цены поставщиков были снижены, их прибыль тоже уменьшилась. Но когда дистрибьюторы узнали, что Tai Hua Trading является главным дистрибьютором Super VCD плееров, а Super VCD плееры были более дорогими, современными и имели более высокую норму прибыли, они обрадовались. Кроме того, все дистрибьюторы присутствовали на церемонии открытия Tai HuaSupermarkets. Они также привели с собой своих деловых партнеров и друзей. Дистрибьюторы думали, что "Тай Хуа Супермаркет" будет гордиться их присутствием, но когда они пришли на церемонию открытия, то поняли, что их там считают никем.
 
 Руководители города на церемонии открытия считались чиновниками низкого ранга. Почти все высшие чиновники из провинциального правительства были приглашены. Также присутствовали все ведущие бизнесмены провинции. Все гости представляли собой влиятельные связи акционеров корпорации Tai Hua SupermarketCorporation. Но дистрибьюторы в глубине души смотрели на этот бизнес свысока. Это был всего лишь супермаркет. Сколько можно заработать на этом бизнесе?
 
 Они также слышали, что товары, продаваемые там, дешевле, чем в других местах. Хотя это и привлечет покупателей, прибыль будет ниже. Даже при большом трафике прибыль не будет высокой.
 
 Кроме того, супермаркет Tai Hua не арендовал здание, а купил его целиком, и большинство супермаркетов были построены им самим. Только несколько супермаркетов были перестроены из старых торговых центров. Первоначальные инвестиции должны быть очень высокими.
 
 Внутренняя реконструкция и оснащение также должны стоить немало. С точки зрения дистрибьюторов, Фэн Юй принимал на себя значительный риск в этом предприятии.
 
 Дистрибьюторы также увидели знакомых гостей, которые были поставщиками компании Tai Hua Trading. Были ли они также поставщиками супермаркетов Тай Хуа? Дистрибьюторы надеялись, что "Тай Хуа Супермаркеты" не понесут слишком больших потерь и не повлияют на "Тай Хуа Трейдинг". Они не хотят пострадать от провала этого супермаркета. Но когда супермаркет открыл свои двери, дистрибьюторы были потрясены. Неужели эти люди сошли с ума? Почему они бросились внутрь?
 
 Wow...... Этот старик выглядит так, будто ему 72 года, а он такой ловкий, как 27-летний молодой человек.
 
 Смотрите! Этот старик даже умудрился толкнуть нескольких молодых людей в бок. Его волосы были выкрашены в белый цвет? Как этот старик может быть таким сильным?
 
 Если бы не было так много персонала и полицейских, поддерживающих порядок, могла бы возникнуть давка.
 
 Чжун Цинсянь тоже был потрясен, увидев, что в супермаркет хлынуло столько людей. В день открытия супермаркет был очень популярен. Если супермаркет смог удержать 10% от сегодняшней толпы, то для него не должно быть проблем с получением высокой прибыли.
 
 "Менеджер Фэн, похоже, что ваш супермаркет Тай Хуа преуспевает".
 
 Фэн Юй рассмеялся и махнул рукой. "Еще слишком рано говорить об этом. Мы сможем сказать, успешен ли он, только через месяц. Самым важным фактором является молва. Если покупателям не понравится наш супермаркет после того, как они зайдут в него, они больше не вернутся.
 
 Если всем им понравится делать здесь покупки, то мы не сможем потерпеть неудачу!".
 
 ......
 
 В тот вечер в новостях CCTV сообщили о встрече между главным архитектором, Железным Кулаком Чжу, и Суперменом Ли. В репортаже говорилось, что Супермен Ли был в Пекине на открытии супермаркета "Тай Хуа", и были показаны кадры супермаркета крупным планом".
 
 В полуночных новостях была показана расширенная версия этого репортажа. Он длился от 2 минут до 5 минут.
 
 Утренние новости на следующий день рассказали о толпе на открытии супермаркета и о двух счастливых покупателях, которые выиграли в лотерею. Репортеры также взяли интервью у случайных покупателей. Но эти "случайные покупатели" были заранее подготовлены компанией Tai Hua Supermarkets, и они говорили только хорошее о супермаркете. Все товары, которые они "купили", были предоставлены им бесплатно супермаркетами "Тай Хуа". Многие пожилые зрители, которые смотрели вчерашние и утренние новости, после утренней зарядки принесли с собой сумки с покупками в супермаркеты Tai Hua. Они слышали, что в супермаркетах "Тай Хуа" все дешевле, чем в других местах. Их соседи ходили туда вчера, и даже высшее должностное лицо Китая делало там покупки!
 
 После обеда в новостях снова рассказали о супермене Ли, и название супермаркета "Тайхуа" было упомянуто еще раз. После обеда покупатели хлынули в супермаркеты Тайхуа безостановочным потоком. Персоналу приходилось снова и снова пополнять запасы товаров на полках. Супермаркет Тай Хуа пользовался успехом!
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081539
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      Необыкновенный генийГлава 639 - Взаимная выгода
 
 Томас поднял бокал шампанского и произнес тост за Фэн Юя.
 
 Супер VCD плеер был выпущен 1 августа, и продавался он только в супермаркете Тай Хуа. Это был новый супермаркет, и Томас волновался. Но уже через неделю Томас увидел результаты. В корпорации "Супермаркет Тай Хуа" было слишком много талантов. От расположения супермаркетов до товаров на полках - все мельчайшие детали были тщательно продуманы. Расположение товаров отличалось от всех остальных торговых центров. Конечно, Томас не знал, что именно Фэн Юй настоял на такой расстановке товаров. Фэн Юй прожил более 20 лет и видел различные виды презентации товаров в торговых центрах. Он знал, что это лучший способ привлечь покупателей. Проигрыватель Super VCD не был выставлен сам по себе. Он был представлен как часть системы домашнего кинотеатра. Там был огромный телевизор, к которому был подключен проигрыватель Super VCD. Покупатели, увидев эту экспозицию, хотели купить весь комплект.
 
 "Господин Фенг, ваш супермаркет - лучший супермаркет, который я видел в Европе и США. Наша продукция продается в вашем супермаркете лучше, чем у дилеров. Я впечатлен".
 
 Компания Philips вышла на китайский рынок более двух лет назад. У них было более десятка совместных заводов и компаний в Китае. Более 100 розничных магазинов продавали их продукцию в Китае, но супермаркетам Tai Hua удалось продать больше своей продукции, чем всем розничным магазинам. В каждом супермаркете Tai Hua есть отдел электроники, и компании Philips было разрешено послать двух промоутеров для продвижения Super VCD-плееров и других своих товаров, таких как бритвы, телевизоры и т.д.
 
 Система домашнего кинотеатра Philips продавалась лучше, чем Wind andRain и Aiwa. Это произошло благодаря тому, что Philips включил в свою систему 21-дюймовый телевизор. Wind and Rain и Aiwa использовали телевизор другой марки.
 
Хотя компания Wind and Rain Electronics получила телевизионные технологии от Philips, им требовалось время на изучение технологий и строительство заводов, прежде чем они могли начать производство. Именно поэтому Фэн Юй решил работать с популярной китайской маркой телевизоров Changhong. Когда клиенты хотели купить проигрыватели Aiwa или Wind andRain Super VCD, а также систему домашнего кинотеатра, телевизор в комплекте был Changhong21-дюймовый телевизор/ Это также помогало Changhong продвигать свою продукцию на рынке. Но Changhong уже был ведущим брендом телевизоров в Китае и не нуждался в помощи Aiwa или Wind and Rain для повышения узнаваемости своего бренда. Фэн Юй все еще хотел, чтобы Changhong помог произвести партию телевизоров для Wind and Rain или Aiwa. Но стоимость услуг Changhong была слишком высока, а у других небольших заводов не хватало опыта. Если Фэн Юй привлечет эти небольшие фабрики для производства телевизоров для него, качество может оказаться неудовлетворительным и повлияет на репутацию Super VCD плееров.
 
 Продажи трех марок Super VCD плееров были примерно одинаковыми. Продажи брендов Wind и Rain были немного выше, но когда дело дошло до систем домашнего кинотеатра, лучшие результаты были у Philips. Будучи новатором на рынке VCD-плееров, Philips удалось получить 40% рынка Super VCD-плееров. Хотя это было не больше, чем у Wind and Rain и Aiwa вместе взятых, но Philips был доволен этим результатом.
 
 Кроме того, Philips и Wind and Rain Electronics обменялись другими технологиями, и на рынок будут выпущены другие новые продукты. Они смогут увеличить свою долю рынка и прибыль!
 
 Вот почему Томас чувствовал гордость. Возможно, мы используем ваши технологии, но наш брендинг лучше, чем ваш. Наша компания больше и более воспроизводима. Мы - победители в этом сотрудничестве!
 
 "Мистер Томас, теперь вы верите, что, несмотря на высокую цену на Super VCD плееры, продажи будут хорошими? Это всего лишь китайский рынок. Развивающаяся страна. Я полагаю, что в Европе продажи Philips будут выше?" Фэн Юй рассмеялся и спросил.
 
"Наши продажи все еще не могут сравниться с продажами AIWA и Wind andRain. Но я должен признать, что объем продаж выше, чем ожидалось. Продажи обычных VCD-плееров постепенно снижаются, и рынок будет захвачен нашими Super VCD-плеерами. Я думаю, что еще через год или два на рынке больше не будет обычных VCD-плееров".
 
 Томас говорил, что продажи Philips нельзя сравнивать с двумя другими брендами вместе взятыми. Но если бы они сравнивали конкретные бренды, продажи Philips были бы такими же и даже могли быть выше, чем у Wind и RainElectronics.
 
 Поскольку проигрыватели Super VCD сначала продавались только в супермаркетах Tai Hua, они привлекли множество покупателей. Многие люди приходили в супермаркет, чтобы купить Super VCD-плееры, но когда они видели другие товары, продающиеся по более низким ценам, они покупали и их.
 
 Супер VCD плеер был не единственным товаром, представленным в супермаркете. Третье поколение мотоциклов Songjiang Motors, 50-кубовый скутер Songjiang -Light, также был запущен и сначала продавался в розничных магазинах супермаркета Tai Hua. Он также привлек некоторое количество людей и имел хорошие продажи.
 
 Некоторые покупатели приезжали туда, чтобы купить скутеры, а затем использовали велосипеды для перевозки продуктов обратно. В супермаркетах были также представлены новейшие пейджеры Aiwa Pagers и Aiwa Stock pagers. Для этих пейджеров был отведен отдельный прилавок. Продажи пейджеров также шли хорошо.
 
 На прилавках с пейджерами Aiwa продавались также батарейки Wind and Rain. Эти батареи были произведены на заводе, принадлежащем авиационной компании города Фэн Юань и Бинь. Это были усовершенствованные и долговечные батарейки.
 
 Эти батареи служили дольше, чем обычные, но и цены на них были выше. Из-за высоких розничных цен в прошлом продажи были низкими. Но теперь батареи стали продаваться вместе с пейджерами Aiwa, и продажи улучшились. Те, кто может позволить себе пейджер стоимостью в несколько тысяч юаней, не против потратить 10 юаней на батарейку.
 
 Новейшие продукты Lehaha, газированные напитки серии Refreshing и чайные напитки, также хорошо продавались в супермаркетах Tai Hua.
 
 Хотя эти напитки продавались в супермаркетах и прибыль была ниже, но объем продаж значительно увеличился. Кроме того, это было хорошо для их брендинга. Не все часто посещают супермаркет. Но когда они увидят потрясающую демонстрацию напитков Lehaha, покупатели почувствуют любопытство и захотят попробовать их на вкус. Как только они почувствуют вкус напитков, они купят их снова.
 
 Свинина "Тянь Пэн", ветчина "Тай Хуа" и другие продукты питания имеют свои прилавки в супермаркетах "Тай Хуа". Они также были хорошо приняты покупателями.
 
 Супермаркет "Тай Хуа" и эти бренды работают вместе для взаимной выгоды. Супермаркеты Tai Hua притягивают толпу и увеличивают продажи этих продуктов. Те, кто хотел купить эти продукты, также идут в супермаркеты "Тай Хуа". Чаще всего эти люди покупают в супермаркете и другие товары.
 
 Фэн Юй знал, что это произойдет, но он не ожидал, что это будет так эффективно. Продукция Бинг Сити, которая первой появилась в супермаркете Тай Хуа, тоже хорошо продавалась.
 
 Предприятия Бинг-Сити доверяли Фэн Юю из-за его отношений с Чжан Жуйцяном. Предприниматели Бинг Сити верили своему мэру, и благодаря этому доверию они могли получать высокие доходы.
 
 Прошла неделя, а в супермаркетах по-прежнему было многолюдно. Люди входили и выходили из супермаркетов с момента открытия дверей и до закрытия ночью. Никто не выходил из супермаркетов с пустыми руками.
 
 Фэн Юй немного поболтал с Томасом и принял решение о маркетинговых планах для следующего этапа. Пришло время заставить другие бренды плакать.......
 
 Примечания переводчика:
 
 Sichuan Changhong Electric Co., Ltd.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Changhong
 
 Авансовые главы
 
 $5 или более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081540
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      Необыкновенный генийГлава 640 - Разделение каналов сбыта
 
 У компаний Feng Yu и Philips были разные каналы распределения продаж. Каждая из них имеет свои собственные каналы. В Китае. У Feng Yu лучшие каналы сбыта, но у Philips есть свои розничные магазины и Wind, а у Rain - нет.
 
 За рубежом у Feng Yu есть каналы сбыта Fu Family и AIWA. У AIWA также есть несколько розничных магазинов. Philips также сотрудничает со многими партнерами и также имеет свои собственные розничные магазины.
 
 Фэн Юй и Томас решили разделить свои каналы. Они объединят усилия, чтобы вывести проигрыватели Super VCD на новый уровень. Однако у обоих были некоторые отличия от обычных VCD-плееров. Томас ясно дал понять, что Philips окажется в невыгодном положении, если только Wind and Rain Electronics будет продавать VCD-плееры. Philips не производит обычные VCD-плееры.
 
 Но Фэн Юй придумал простое решение. У Philips есть и другие продукты. Почему бы нам не обменяться каналами сбыта для всех наших продуктов?
 
 Philips также производила бритвы, телевизоры, лампы и т.д. Они даже производили профессиональное медицинское оборудование. Но медицинское оборудование не было включено в это соглашение. Wind and Rain и Aiwa по-прежнему выпускают увлажнители воздуха, безлопастные вентиляторы, пейджеры и т. д. Продажи этих продуктов должны быть хорошими, если они будут продаваться в розничных магазинах Philips. Обеим сторонам удалось прийти к соглашению и разделить каналы сбыта. Даже в их розничных магазинах будут установлены прилавки для продажи продукции другой стороны. Таким образом, в розничных магазинах был широкий ассортимент продукции, и потребителям было легче ее приобрести.
 
 Но недостатком было то, что потребители могли подумать, что обе компании объединились и все эти продукты принадлежат одной компании. Фэн Юй оказался в проигрыше из-за этого. Но Фэн Юй не возражал. Он хотел получить рынок. Репутация Wind and Rain Electronics может пострадать, но ценность бренда Wind and Rain останется. Когда рынок будет полностью открыт, потребители узнают, что обе компании были в альянсе.
 
 В прошлом Sony владела большинством акций AIWA, но бренд AIWA остался. Теперь же Walkman от AIWA уже обогнал Sony.
 
 Обе стороны были довольны этим сотрудничеством. Обе компании работали вместе над многими технологиями, и помогать друг другу с каналами сбыта было нормальным явлением. Неделю спустя в розничных магазинах обеих сторон наблюдался рост продаж более чем на 50%. Однако розничные цены на проигрыватели Super VCD были все еще очень высокими, и не так много людей хотели их покупать. Однако норма прибыли была высокой, и Фэн Юй остался доволен результатом. Фэн Юй также был рад узнать, что продажи его обычных VCD-плееров выросли. Цены были снижены, но качество продукции осталось прежним. Также проводилось множество рекламных акций, и покупатели могли сравнить VCD-плееры с другими брендами. Прибыль от этих обычных VCD-плееров была намного выше, чем раньше.
 
 Другие бренды также поняли, что если они будут бороться с Ветром и Дождем в одиночку, то проиграют. В конце концов, Wind и Rainelectronics владеют патентом на VCD-плееры, и именно они изобрели этот VCD-плеер. Теперь продажная цена на VCD-плееры была снижена, и это уменьшило их прибыль. Philips, Wind, and Rain и AIWA создали альянс, и другие бренды тоже решили сотрудничать, чтобы разделить каналы сбыта. Это были бренды бытовой электроники мирового класса. Все они имеют обширные дистрибьюторские сети. У них есть несколько дилеров и собственные розничные магазины. После сотрудничества они смогут продавать свою продукцию в любом городе мира.
 
 Независимо от каналов сбыта или розничных магазинов, эти бренды имеют преимущество. Они твердо уверены, что эта стратегия позволит им увеличить продажи.
 
 Самое главное, что у этих брендов нет другого выбора. У всех брендов на складах скопилось слишком много запасов.
 
 Если они не смогли избавиться от них, у них может не быть возможности сделать это в будущем, когда произойдет обновление технологии.
 
 Сейчас на рынке есть только проигрыватель Super VCD, а его функции уже более совершенны. Если в следующем году будет выпущено второе поколение Super VCD-плеера, что они смогут сделать? Что если Wind и RainElectronics решат выпустить DVD-плееры?
 
 Если это действительно произойдет, эти бренды не смогут распродать имеющиеся товары, даже если они еще больше снизят цены. Они могли бы сотрудничать сейчас и попытаться очистить свои запасы. Хотя они не получат никакой прибыли, по крайней мере, они смогут выйти на безубыточность.
 
 Если бы игроки VCD еще больше снизили цены, все они не смогли бы этого выдержать. Их всех обманули Wind and RainElectronics!
 
 Wind and Rain Electronics, небольшая компания по производству электроники, посмела обмануть столько ведущих мировых брендов электроники? Это была пощечина!
 
 Все бренды хотели отомстить и в то же время работать вместе, чтобы вместе установить стандарты кодирования DVD. Они хотели преподать урок компаниям Wind and Rain Electronics и Philips!
 
 Если эти бренды смогли установить стандарты кодирования для DVD, то DVD-плееры должны будут использовать их форматы. Таким образом, они возглавят разработку DVD-плееров.
 
 ......
 
 "Менеджер Фенг, эти крупные компании сотрудничают против нас. Они делятся своими каналами, и в целом они сильнее нас!" Цзян Ваньмэн увидел Фэн Юя и с тревогой сказал ему об этом.
 
 Фэн Юй рассмеялся. "Не нужно паниковать. У них только больше торговых точек. Что тут беспокоиться? Они все еще используют нашу запатентованную технологию и все еще должны платить нам.
 
 Кроме того, все видят разницу между SuperVCD и обычными VCD-плеерами. Еще через два дня CCTV покажет наши новые ролики, а вскоре начнется реклама для других стран. Это будет для них убийственным ударом".
 
 Цзян Ваньмэн нахмурился. Ему показалось, что Фэн Юй слишком доверяет влиянию рекламы.
 
 Другие бренды были одними из самых крупных в мире. Их масштабы были в несколько раз больше, и их бренды были более влиятельными. Более того, они создали альянс и будут помогать друг другу. У Wind andRain Electronics в качестве партнеров были только Philips и AIWA. Их масштабы были слишком малы, и они не могли сравниться с другими крупными брендами.
 
 "Менеджер Фенг, хотя они продают обычные VCD-плееры и мы зарабатываем на них, но если продаваемые VCD-плееры будут наших марок, мы заработаем больше. Кроме того, мы расширяем наши заводы, и наши возможности увеличились. Если они смогут отнять у нас долю рынка, то наши запасы вырастут!". Цзян Ваньмэн обеспокоенно сказал. "Сколько сейчас стоит производство наших обычных VCD-плееров?" спокойно спросил Фэн Юй.
 
 "Менее 700 юаней, и мы можем снизить ее еще больше. Самая низкая цена должна быть около 500 юаней за единицу". ответил Цзян Ваньмэн.
 
 Фэн Юй нахмурился. Он не был доволен таким прогрессом. Он помнил, что в его прошлой жизни, до 2000 года, VCD-плееры продавались чуть дороже 300 юаней. Это означает, что себестоимость одного VCD-плеера составляла около 300 юаней или ниже. Теперь в компании Wind and Rain Electronics работают лучшие в мире инженеры по VCD, и они не могут снизить себестоимость еще больше?
 
 "Самая низкая себестоимость - 500 юаней за единицу? Может ли она быть ниже этого?"
 
 "Это самый низкий показатель. Стоимость многих внутренних компонентов не может быть ниже, а стоимость рабочей силы также очень высока".
 
 Фэн Юй наконец-то понял. Те маленькие фабрики в его прошлой жизни, должно быть, эксплуатировали своих рабочих, и внутренние детали должны были быть нестандартными. Только так они могли контролировать себестоимость продукции до 300 юаней. Но это было тогда, когда VCD-плееры были почти устаревшими. "Хорошо. Я знаю, что делать. Эти бренды - просто клоуны, и нам не нужно о них беспокоиться. Приходите и посмотрите эти новые рекламные ролики, и вы поймете, почему я так уверен".
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      Необыкновенный генийГлава 641 - Рекламная кампания
 
 Цзян Ваньмэн не ожидал многого от рекламы. Реклама была лишь формой маркетинга, позволяющей аудитории запомнить название бренда. Что еще может сделать реклама?
 
 Но после того, как он прочитал сценарий рекламной кампании, написанный Фэн Юем, он убедился в этом.
 
 "Менеджер Фэн, это рекламное сообщение просто потрясающее! Мы обязательно победим!"
 
 Фэн Юй был вне себя от радости, но он не показал этого на своем лице. Он притворился скромным. "Никогда не знаешь, пока не сыграешь". "Я не уверен, как эта реклама повлияет на зарубежных зрителей. Но в Китае она, несомненно, будет эффективной. Другие VCD-бренды должны быть закончены. Но этот ролик кажется очень длинным. Я думал, что наши телеканалы ограничивают рекламу 30 секундами?" спросил Цзян Ваньмэн.
 
 "Для CCTV существует ограничение в 30 секунд. Но местные телеканалы могут дать нам 2 минуты. Эта реклама длится ровно 2 минуты". Фэн Юхад обдумал это. Другие бренды VCD рекламировались на местных телеканалах, и мы тоже пойдем туда рекламироваться.
 
 Это остановит их на их пути.
 
 ......
 
 "Ветер и дождь" Супер VCD плеер. Выбор из 4 звуковых каналов и переключение с китайского на кантонский по вашему желанию. 9 режимов отображения для ваших фильмов. Уникальный таймер обратного отсчета, позволяющий контролировать время просмотра. Электроника "Ветер и дождь". Изобретатель VCD, пионер в отрасли и ведущий бренд. Wind and Rain Super VCD payers. Часто подражают, но НИКОГДА не превзойдут!".
 
 Это был основной 30-секундный рекламный ролик. В ролике не было ни одного лица. В ролике была только пара рук, пульт дистанционного управления, Super VCD-плеер и телевизионный монитор.
 
 Всего несколькими словами объяснялись возможности Super VCD-плеера. Слова "изобретатель, пионер и ведущий бренд" ясно показывают разницу между Супер VCD-плеером Wind and Rain и другими VCD-плеерами.
 
 Этот рекламный ролик показал превосходство Wind and Rain Electronics над Toshiba и другими брендами VCD-плееров.
 
 Даже у Aiwa и Philipsh не было возможности ответить на них. Рекламное сообщение не было преувеличено. Windand Rain Electronics действительно была изобретателем, пионером и лидером в индустрии VCD.
 
 Двухминутный рекламный ролик был несколько иным. В начале ролика показана семейная встреча, и Нан Ге, держа микрофон, поет перед телевизором. Его удивительный вокал вызвал аплодисменты собравшихся. Затем Нан Гэ нажал несколько кнопок на Super VCD-плеере, чтобы выбрать аудиоканалы. Он специально показал, что может отключить оригинальный звук исполнителя, может отключить микрофон и устроить функцию пения.
 
 "Для VCD-плееров я выбираю только марку Wind and Rain. Международный бренд из Китая, которому можно доверять!".
 
 После того как Нан Гэ произнес рекламное сообщение, сцена сменилась крупным планом проигрывателя Super VCD. В конце появляется логотип Wind and Rain и слоган бренда. Часто подражают, но НИКОГДА не превзойдут!
 
 Этот рекламный слоган привел в ярость всех остальных производителей VCD-плееров.
 
 Проклятье. Мы купили у вас разрешение на патенты и платим вам за каждую произведенную нами единицу. А вы разворачиваетесь и наступаете на нас! "Часто подражают, но НИКОГДА не превосходят!" Что это был за дурацкий слоган?!
 
 Если бы у вас не было патентной защиты, VCD-плееры могли бы иметь даже больше функций. Более того, кто сказал, что мы вам подражаем? Наш внешний дизайн и цвета отличались от ваших. Как вы можете утверждать, что мы подражаем вам?
 
 Никогда не были превзойдены? Что это значит? Вы действительно думаете, что Wind and Rain Electronics сохранит лидерство перед всеми остальными?! До тех пор, пока мы не установим промышленные стандарты и не заменим вас. Посмотрим, кто окажется в проигрыше!
 
 Вскоре появился рекламный ролик проигрывателя AIWA Super VCD. Реклама длительностью 30 секунд была примерно такой же, но акцент делался на качестве звука. Но двухминутный ролик был снят в караоке-салоне. Караоке-салона еще не было. По крайней мере, в Китае его еще не было.
 
 На Инг пела, и все в гостиной аплодировали.
 
 "Используя проигрыватель Aiwa Super VCD, я чувствую себя как в студии звукозаписи. В будущем я смогу практиковать свое пение дома". VCD, высококачественное аудио наслаждение. Я люблю Aiwa".
 
 Камера увеличила изображение Super VCD-плеера, и появился рекламный слоган. Aiwa Electronics. Я люблю Китай.
 
 Зарубежные версии рекламных роликов были разными. Но все 30-секундные версии были примерно одинаковыми. Все они показывали продукт, и в них не было лиц. Но более длинная версия рекламы была другой. Актер был заменен на гонконгского Бога песен Джеки Чунга. Это было связано с тем, что в следующем году Джеки Чунг собирался дать концерт в нью-йоркском Madison SquareGarden. Он также был лучшим китайским певцом среди мужчин. Поскольку в эти два года Джеки Чунг решил завязать с актерством, его гонорары за рекламу были невелики. Он составлял всего 1 миллион долларов США в год. Но Фэн Юй согласился по этой причине. Он также утверждал, что эта реклама будет транслироваться по всему миру, и это увеличит популярность Джеки Чена. Фэн Юй использовал в качестве примера гонорар Джеки Чана за рекламу "Маленького тирана". Он предложил Джеки Чуну всего 5 миллионов гонконгских долларов в год в течение 5 лет. После некоторого торга обе стороны пришли к соглашению по условиям контракта. 30 миллионов гонконгских долларов за 5 лет. Джеки Чунг должен был снимать два рекламных ролика каждый год, несколько печатных объявлений, посещать 4 рекламных мероприятия и выполнять другие условия. Фэн Юй почувствовал, что это отличная сделка! В ближайшие два года Джеки Чунг получит международную музыкальную премию от Международной федерации фонографической индустрии. Его альбомы также хорошо продавались. По продажам пластинок он уступил только Майклу Джексону. Рекламная кампания была масштабной. Фэн Юй вложил в эту кампанию всю прибыль, полученную в этом году от продажи обычных VCD-плееров. Несмотря на использование всех своих доходов, Фэн Юй не понес никаких убытков. Он все еще получал прибыль от игроков Super VCD и плату за авторизацию.
 
 И самое главное, ценность его бренда еще больше возрастет. Все это не поддается временному измерению. Ценность можно оценить только с помощью Wind, а Rain Electronics попала в список. Рекламный слоган Wind and Rain: "Часто подражают, но НИКОГДА не превзойдут!" подразумевал для аудитории, что только VCD-плееры Wind and Rain являются оригиналом. Остальные бренды были имитацией. Это повышало статус Wind and Rain Electronics. Компания AIWA придерживалась своего обычного стиля. Они сосредоточились на качестве звука. Представителем их Super VCD-плееров был тот же представитель, который подписал с ними контракт в прошлом году. Самая популярная певица - Мадонна. Хотя гонорары Мадонны за рекламу были очень высокими, она одобрила все продукты AIWA. AIWA могла использовать ее в своей рекламе всех продуктов, связанных с музыкой. Конечно, Мадонна также должна была ежегодно снимать 2 рекламных ролика и посещать 2 рекламных мероприятия.
 
 В первой половине года AIWA пригласила Мадонну для съемок рекламы CD-плеера и получила хорошие результаты. Второй рекламный ролик в этом году был для плеера Super VCD.
 
 Бренды Wind and Rain, Aiwa и AIWA начали тратить большие суммы на свою рекламную кампанию по всему миру. Они также напомнили Philips. Несмотря на то, что они создали альянс, они все еще конкурировали друг с другом за продажи Super VCD плееров. Если Philips не активизирует свою рекламную кампанию для плееров Super VCD, они потеряют долю рынка для Feng Yu.
 
 Поэтому Philips также начала агрессивное продвижение своей продукции на рынке.
 
 Примечания переводчика:
 
 JackyCheung
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Jacky_Cheung
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      Необыкновенный генийГлава 642 - Одно ведет к другому
 
 Компания Philips не нанимала знаменитостей для рекламы. Они хотели нанять певца из списка "А", но переговоры сорвались. Это произошло потому, что Philips хотела нанять Майкла Джексона, а Майкл Джексон был под лейблом Sonylabels. Sony ни за что не позволила бы ему рекламировать продукцию Philips.
 
 В итоге Philips выбрала традиционный стиль. Они будут использовать технологический подход, как Wind and Rain. Они будут демонстрировать только технологические особенности продукта и его бренда.
 
 Сумма, выделенная Philips на рекламную кампанию, также была немалой. Их рекламу можно было увидеть практически везде, особенно в Европе.
 
 Проигрыватель Super VCD активно продвигался на рынке, и его продажи неуклонно росли. Продажная цена обычного VCD-плеера была снижена еще больше, и продажи других марок VCD-плееров снизились.
 
 Даже крупные электронные компании не выдержали. Кроме Sony, Toshiba, Hewlett-Packard и Pioneer, различные бренды решили обратиться к Wind and Rain Electronics.
 
 ......
 
 "Звонил менеджер Фенг, представитель NEC в Китае. Он хочет поговорить с вами о стандартах индустрии DVD". сообщил Цзян Ваньмэн.
 
 Фэн Юй поднял брови. Пришло время?
 
 Все, что делал Фэн Юй, было направлено на то, чтобы потребители электроники преклонялись перед ним. Вначале Фэн Юй дал этим компаниям разрешение на патенты VCD и разрешил им производить VCD-плееры. После этого он поддерживал цены на свои VCD-плееры, когда эти компании снижали свои отпускные цены. Он намеренно отдал часть рынка этим компаниям.
 
 Когда эти компании увидели, что ситуация на рынке улучшается, они увеличили объемы производства и рекламные усилия. Все они хотели получить более значительную долю рынка и большую прибыль.
 
 Но в этот момент Фэн Юй снизил розничные цены на свои обычные VCD-плееры. Это не стало сильным ударом для этих компаний, поскольку они все еще имели некоторую прибыль.
 
Поскольку прибыль все еще остается, а производство увеличено, компании не признают своего поражения. Для этих крупных компаний, если бы новый продукт был запущен и снят с прилавков через несколько месяцев, пострадал бы их имидж.
 
 Некоторые небольшие компании были вынуждены распродать имеющиеся запасы и прекратить производство. Эти небольшие компании выполнили только минимальный объем производства в 10 000 единиц, указанный в контракте с Windand Rain electronics. Эти компании смогли заработать немного денег на начальном этапе, но впоследствии понесли убытки. В целом, им удалось выйти на безубыточность или получить ничтожную маржу. Но если они продолжат выпускать VCD-плееры, то неизбежно понесут большие убытки.
 
 Вскоре после этого был выпущен проигрыватель Super VCD. Продажные цены на обычные VCD-плееры снова упали. В это время Wind and Rain, AIWA и Philips начали делиться своими каналами сбыта. Их розничные магазины начали продавать разнообразную продукцию, и это сильно ударило по другим компаниям.
 
 Эти крупные компании по-прежнему настаивают на производстве VCD-плееров, и они также создали альянс для совместного использования каналов сбыта, чтобы увеличить свои продажи.
 
 Вначале продажи этих компаний действительно улучшились, и они думали, что кризис миновал. Но вопреки своим ожиданиям, "Ветер и дождь", AIWA и Philips начали агрессивную рекламу своих супервидеоплееров. Они влили большие суммы в свои рекламные кампании. Вы все потратили так много на рекламу, можете ли вы все еще получать прибыль? Прибыль от одного обычного VCD-плеера была очень велика. Даже если прибыль для игроков Super VCD была высокой, она также должна была составлять не более 200 долларов США. Прибыль для 10 000 устройств составляла всего около 2 миллионов долларов США. Эта масштабная рекламная кампания стоила более 10 миллионов долларов США в год. Сколько VCD-плееров вы можете продать за год? Начальники этих нескольких компаний просто чокнутые! Они хоть умеют считать?!
 
 Но вскоре эти компании поняли, что это не начальники этих компаний сошли с ума.
 
 Это было связано с тем, что их продукция действительно могла приносить прибыль.
 
 Одних только проигрывателей Super VCD после рекламной кампании было продано более 500 000 единиц. На этом рынке конкурировали всего 4 марки, и в среднем каждая марка продавала не менее 100 000 единиц продукции. Прибыль составила более 20 миллионов долларов США. Этого было более чем достаточно, чтобы окупить деньги, потраченные на рекламу.
 
 Самое главное, что продажи обычных VCD-плееров, включая Wind and Rain и AIWA, начали резко падать. Рынок обычных VCD-плееров был на грани краха.
 
 По расчетам этих крупных компаний, общий объем продаж обычных VCD-плееров в этом году должен превысить 1 000 000 единиц. Они должны были получить по крайней мере половину этой цифры, а остальное - Wind and Rain иAIWA. Прибыль от обычных VCD-плееров была немаленькой. Самым обидным для этих компаний было то, что они открыли рынок, а плоды их труда были у них отняты!
 
 Конечно, эти компании не знали, что в будущем продажи VCD-плееров будут астрономическими, а прибыль может даже поддержать страну. В среднем, каждые два домохозяйства будут иметь один VCD-плеер. Общее количество VCD-плееров на рынке составляло более 100 миллионов единиц.
 
 Когда на рынок вышли DVD-плееры, общий объем продаж обоих плееров составил более 1 миллиарда!
 
 В прежней жизни Фэн Юя это началось в 1997 году и достигло своего пика в 1999 году. Но теперь все было перенесено вперед. Фэн Юй считает, что следующий год станет началом бума, а пик наступит гораздо раньше.
 
 У Wind and Rain Electronics будет много резервов, и она сможет быстрее инвестировать в разработку лазерного оптического привода.
 
 Фэн Юй водил все эти компании за нос. Они помогали Фэн Юю открывать рынок, и большая часть заработанных денег уходила в его карман. Теперь эти компании оказались в тупике. Если так будет продолжаться и дальше, эти компании понесут большие убытки.
 
 Теперь некоторые из этих компаний не могли больше держаться.
 
В конце концов, у этих компаний не было никаких обид на Wind и RainElectronics. Если две крупные компании хотят завладеть более значительной долей рынка, они не должны конкурировать. Они должны сотрудничать, чтобы монополизировать рынок, как Wind and Rain Electronics и Philips. Эти компании решили поддержать другую сторону в разработке стандартов DVD-индустрии, и поэтому у них не было возможности сотрудничать с Wind and Rain Electronics. Но теперь некоторые из этих компаний изменили свое мнение и хотят поддержать отраслевые стандарты DVD от Wind and Rain Electronics - отраслевые стандарты Wind and Rain Philips. Эти компании были готовы сделать это, чтобы получить кусок будущего пирога DVD-индустрии.
 
 NEC была первой компанией, которая обратилась к Wind and RainElectronics. Это также было связано с плохими отношениями между ними и Sony и Toshiba. Но Фэн Юй не встретился с китайским представителем NEC. Как мог маленький представитель встретиться с ним? Это должен быть как минимум президент или вице-президент компании.
 
 Только что Фэн Юй отказал представителю NEC, как с Цзян Ваньмэном связался представитель другой компании. Он хотел встретиться с настоящим боссом Wind and Rain Electronics, чтобы обсудить некоторые вопросы. Эти люди связались с Цзян Ваньмэном, потому что думали, что Цзян Ваньмэн может принять решение. Но Цзян Ваньмэн сказал им, что, хотя он является генеральным директором и одним из акционеров, в компании все еще есть контролирующий акционер. Этот акционер принимал окончательные решения в Wind and Rain Electronics.
 
 Поэтому поток желающих встретиться с Фэн Юем был постоянным. Ранг людей, направленных в Wind and Rain Electronics, также становился все выше. Все эти люди хотели одного и того же. Все они хотели сначала поддержать стандарты DVD компании Wind and Rain Philips в обмен на более низкую плату за авторизацию. Они хотели получить прибыль.
 
 Эти компании могли свободно поддерживать отраслевые стандарты любой компании.
 
 Они также не были теми, кто изначально создал отраслевой стандарт. В мире бизнеса нет друзей и врагов. Есть только выгода!
 
 Когда вице-президент Panasonic пришел лично, Фенг Юфиналли сделал свое заявление. Он собирался нанести тяжелый удар по Sony и остальным!
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      Необыкновенный генийГлава 643 - Форум DVD (часть 1 из 2)
 
 Фэн Юй уведомил представителя этих компаний, что он сделает важное объявление в штаб-квартире Wind and Rain Electronics и встретится с ними там. Встреча состоится через 3 дня.
 
 Получив уведомление, высшее руководство различных компаний немедленно отреагировало. Все они слышали, что Panasonic отправил своего вице-президента на встречу с Wind and Rain Electronics, и знали, что должны также отправить кого-то с аналогичным статусом. Они послали либо заместителя председателя правления, либо вице-президента. Некоторые из них даже прислали своих директоров.
 
 Томас, естественно, был приглашен. Но он не знал, что собирается делать Фэн Юй. Фэн Юй только сказал ему, что эта встреча будет чем-то хорошим.
 
 Когда Томас встретил Фэн Юя в первый раз, они создали союз, и благодаря этому статус Томаса в Philips сразу же повысился. Теперь он имеет больше прав в компании. Хотя он владеет некоторыми акциями Philips, он не был членом совета директоров.
 
 Если в этот раз Томас сможет показать акционерам свои способности, то, возможно, он получит шанс перейти на уровень высшего руководства компании.
 
 Даже если он не войдет в высшее руководство, он сможет получить больше полномочий и акций компании.
 
 Фэн Юй просмотрел список компаний, с которыми ему предстояло встретиться. Sony, Toshiba, HP и Pioneer не были приглашены, так как они были первыми, кто установил свои стандарты DVD, чтобы соперничать с Wind and Rain Electronics. Остальные компании были приглашены и уже явились.
 
 ......
 
 "Я рад видеть всех вас здесь, чтобы присутствовать на этом обмене DVD, организованном Wind and Rain Electronics. Это дискуссия о развитии DVD. Я уверен, что все здесь присутствующие знают, что VCD - это только переходный этап. Продукт, который будет править домашними видеоплеерами в будущем, - это DVD-плееры. Все присутствующие здесь должны пытаться разработать свои собственные DVD-технологии, верно? Но основные технологии в области кодирования видео и аудио все еще находятся в наших руках.
 
 Кроме того, мы работаем вместе с Philips над внедрением отраслевых стандартов для формата DVD".
 
 "Я знаю, что все присутствуют при разработке VCD-плееров. Но один момент неудачи не означает неудачу на всю жизнь. Все компании здесь должны исследовать технологии DVD в попытке заменить нас, верно?"
 
 Фэн Юй хитро улыбнулся, увидев разные выражения на лицах представителей компаний. Хотите заменить нас? Может быть, в следующей жизни!
 
 "Все должны знать, что в настоящее время технология кодирования CD очень развита. Технология кодирования VCD также развилась из технологии кодирования CD. Но технология кодирования DVD совершенно другая. Сейчас стандарты и формат DVD все еще не унифицированы, и это повлияет на развитие технологий DVD. Вот что я хочу сделать сегодня. Я хочу установить единый стандарт, чтобы эта индустрия развивалась быстрее".
 
 На лицах представителей всех компаний было выражение "я так и знал". Они знали, что Wind and Rain Electronics пригласила их для установления единого стандарта. Wind and Rain Electronics хотела, чтобы отрасль использовала их стандартный формат, отраслевые стандарты Wind and Rain Philips.
 
 Это не было проблемой для компаний, но Wind and RainElectronics должна была дать им некоторые преимущества. В противном случае они бы поддержали два других формата кодирования. Поскольку все эти компании создают проблемы, Wind and Rain Electronics и Philips не смогут быстро развиваться.
 
 "Для развития DVD-индустрии и нашего будущего мы должны создать международную организацию. Я называю эту организацию DVD Forum". Wind andRain Electronics, Philips, AIWA и Aiwa являются основными членами-учредителями этого форума. Я приглашаю всех вас стать членами этого форума, и в будущем каждый новый формат DVD будет тщательно изучаться и утверждаться DVD Forum. Мы будем работать вместе ради лучшего будущего!".
 
 После того, как Фэн Юй закончил, аплодисментов не последовало, и он нахмурился.
 
Цзян Ваньмэн знал, что Фэн Юй не был доволен ответом, и он сразу же начал хлопать. Остальные присутствующие вскоре последовали за ним. Эти представители не хотели аплодировать. Создать организацию для введения отраслевых стандартов? Какие у нас есть стандарты? Это вы все придерживаетесь стандартов. Эта организация, очевидно, пытается набрать их и внедрить ваши стандарты.
 
 Фэн Юй подождал некоторое время, но никто не сказал ни слова. Он стал нетерпеливым и спросил: "Что случилось? Вы все недовольны моим предложением?".
 
 Представитель тайваньской компании BenQ поднял руку и встал: "Господин Фенг, могу ли я узнать, каков процесс одобрения и кто будет выдавать одобрения? Те, кто дает разрешение, будут фиксированными, или их члены будут меняться?"
 
 Фэн Юй взглянул на него: "Они будут фиксированными и ротируемыми. 4 компании-учредителя будут иметь фиксированные места в комитете по утверждению. Остальные 5 членов комитета будут ротироваться каждый год среди других членов. В комитете будет 9 человек, и если 5 членов комитета согласятся, то стандарт будет утвержден, и все компании на форуме должны будут подчиниться решению комитета".
 
 В прошлой жизни Фэн Юя тоже существовала такая организация. Это была международная организация, и именно они собирали плату за выдачу патентных разрешений с китайских производителей DVD. Но в прежней жизни Фэн Юя вступление в эту организацию не было обязательным, поэтому и возникла гонка за установление стандартов для форматов DVD. Но теперь Фэн Юй хочет сделать это обязательным. Вы недовольны? Вы можете не вступать в эту организацию!
 
 4 компании-учредителя? Черт! Все они знали, что AIWA, Aiwa и Wind and Rain Electronics были компаниями Фэн Юя. Фэн Юй был слишком бессовестным. Он хочет занять 3 постоянных места в комитете по утверждению!
 
 Вместе с Philips они получат 4 из 9 мест в комитете.
 
 Им достаточно нанять еще одну компанию, и они смогут внедрять любые отраслевые стандарты, какие захотят. Это было несправедливо!
 
 У Фэн Юя было глубокое впечатление от компании BenQ. Эта компания изобрела технологию под названием Book Type Management. Эта технология была способна преобразовывать диски DVD+R/RW в формат DVD-ROM. Она была способна читать все различные форматы дисков. Но теперь эта технология будет принадлежать Wind and RainElectronics. Фэн Юй уже поручил Цзян Ваньмэну исследовать и разработать эту технологию. Хотя Фэн Юй не знал, как это работает, он мог сказать Цзян Ваньмэну, чего тот хочет, и вложил большое количество средств в исследования и разработки, Wind and Rain Electronics уже была на шаг впереди BenQ, а научно-исследовательские возможности Wind and Rain Electronics были лучше, чем у BenQ. Технология, разработанная Wind and Rain Electronics, может даже позволить их DVD-плеерам читать все виды DVD-дисков. Таким образом, это остановит гонку промышленных стандартов!
 
 Конечно, Фэн Юй никому не расскажет об этом сейчас. Он хочет позволить Toshiba и Sony думать, что они смогут установить отраслевые стандарты и заменить стандарт Wind and Rain Philips.
 
 После того, как Фэн Юй сказал о процессе утверждения, все представители компании посмотрели друг на друга. Все они не хотят соглашаться, но знают, что если они не вступят в эту организацию, то у них не останется шансов. Они останутся вне круга, и у них не будет шанса получить кусочек DVD-пирога.
 
 Но даже если бы эти компании согласились, они не хотели быть первыми, кто выскажет свое мнение. Первого человека сочли бы трусом. Если эта организация не сработает и все компании не заработают денег, все компании обвинят первую компанию. Видя, что никто из представителей не хочет сказать ни слова, Фэн Юй тоже замолчал. Он сидел на трибуне и спокойно смотрел на представителей всех компаний. Примечания переводчика:
 
 DVD Forum также известен как DVDConsortium
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/DVD_Forum
 
 Тип книги
 
https://en.wikipedia.org/wiki/Book_type
 
 BenQ
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/BenQ
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
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      Необыкновенный генийГлава 644 - Форум DVD (часть 2 из 2)
 
 Почему Фэн Юй был так спокоен? Не потому, что он чувствовал, что эти представители будут умолять его стать членом этой организации после того, как он расскажет им об этих условиях. А потому, что он подсадил к ним актера!
 
 Эти актеры были важны в критические моменты. Если они правильно подберут время, то смогут повлиять на толпу.
 
 "Господин Фенг, мы, Microsoft, присоединяемся к этой организации!"
 
 А?
 
 Все представители были шокированы тем, что американка, заявляющая, что представляет Microsoft, хочет вступить в эту организацию.
 
 Прекратите шутить со мной! Microsoft была компанией по производству программного обеспечения. Какое отношение программное обеспечение имеет к DVD? Почему вы вообще здесь?
 
 Фэн Юй специально спросил с выражением "шока": "Вы вице-президент Джеймс? Вы хотите представлять Microsoft, чтобы присоединиться к DVD Форуму?".
 
 "Да. Я уполномочен советом директоров Microsoft представлять Microsoft для участия в DVD-форуме. Мы будем работать вместе со всеми остальными над разработкой и внедрением промышленных стандартов Wind and Rain Philips". Джеймс громко ответил.
 
 "С каких пор Microsoft участвует в DVD?" с сомнением спросил вице-президент Panasonic. Хотя он знает, что Фэн Юй не стал бы выдавать себя за кого-то из Microsoft, чтобы заставить всех присоединиться к форуму. Во время подписания соглашения будут указаны компания и представитель, и оно будет юридически обязательным.
 
 "Мы не собираемся производить DVD-плееры. Но мы заинтересованы в технологии кодирования DVD". ответил Джеймс.
 
 Этот Джеймс из Microsoft был там, потому что Фэн Юй позвонил и убедил Билла Гейтса. Фэн Юй был третьим акционером компании Microsoft. Хотя он не имел права голоса в Microsoft, Фэн Юй продемонстрировал Биллу Гейтсу свою финансовую мощь. Более того, Фэн Юй сказал Биллу Гейтсу, что после разработки оптических приводов DVD он свяжет их с операционной системой Microsoft. Таким образом, каждый ПК должен будет использовать их операционную систему и оптические приводы.
 
Все будет объединено, и они получат более высокую прибыль.
 
 Именно прибыль от этого сотрудничества должна была убедить Билла Гейтса, а не Фэн Юя. Не было причин, по которым Билл Гейтс отверг бы эту возможность заработать больше денег.
 
 Итак, Джеймс явился на эту встречу. Джеймс знал, что Фэн Юй был третьим по величине акционером Microsoft, и, естественно, он не имел права первым выразить свое желание присоединиться к организации DVD Forum. После того как Microsoft высказался, представители других компаний погрузились в раздумья. Microsoft уже была лидером в области компьютерных операционных систем. За последние два года стоимость акций компании выросла в несколько раз. Это была самая быстрорастущая компания за последние годы. Многие предсказывали, что в будущем Microsoft станет крупнейшей компанией в мире. Чтобы компания такого масштаба приняла участие в конкурсе, другие компании должны были дважды подумать, стоит ли им отказываться от участия.
 
 В это время встал представитель второй компании: "Я представляю компанию Thompson для вступления в эту организацию в качестве члена".
 
 А? Томпсон тоже хочет стать частью этой организации? Это было французское государственное предприятие. Эта компания владела самой большой долей рынка в США и была второй по величине компанией по производству электроники в Европе. Она высоко ценится в индустрии бытовой электроники. Даже они согласились присоединиться к этому форуму?
 
 Но Thompson был одним из ведущих мировых производителей телевизоров и видеоплееров. Это нормально, что они заинтересовались этими DVD-плеерами.
 
 После этого тайваньская BenQ и многие другие компании выразили готовность присоединиться к форуму. Некоторые другие крупные европейские компании также согласились участвовать.
 
 Японские компании хотели сотрудничать, чтобы выторговать себе более выгодные условия. Но теперь, если они не присоединятся к этому Форуму, они останутся в стороне. "Panasonic присоединится".
 
 "JVC также присоединится к этому Форуму".
 
 "Мы, NEC, согласны присоединиться".
 
 "Я представляю Mitsubishi для участия в этом Форуме".
 
 "Samsung согласен присоединиться к этой организации".
 
"Мы, Hitachi, присоединимся к этому Форуму".
 
 ......
 
 Более 30 представителей различных компаний согласны присоединиться к этому DVD Форуму. Все присутствовавшие компании согласились. Даже ведущие компании решили принять участие в Форуме, и у мелких компаний не было причин возражать.
 
 Фэн Юй улыбнулся, глядя на представителей. Все было так просто. Я пригласил Microsoft, а Philips попросил Томпсона помочь им. ФуГуанчжэн также поговорил с некоторыми тайваньскими компаниями. Как этот DVDForum мог провалиться?
 
 Теперь почти половина мировых компаний, производящих бытовую электронику, присоединилась к DVD Forum. Остальные либо не имели отношения к DVD-бизнесу, либо были связаны с Toshiba, Sony, Pioneer и т.д. Это означает, что с этого момента в DVD-индустрии будет только два союза. Но DVD-форум Фэн Юя был более влиятельным, поскольку у них был единый стандарт.
 
 Форматы и стандарты, введенные Toshiba и Pioneer, были разными. Даже если бы они сотрудничали сейчас, обе компании не отказались бы от своего формата, который они разработали наполовину. Все шло гладко, и все представители подписали соглашение о том, что они будут соблюдать формат и стандарты, установленные DVD Forum. Если какая-либо компания нарушит условия соглашения, она должна будет выплатить компенсацию всем членам DVDForum, и сумма компенсации для каждой компании будет не менее 10 миллионов долларов США.
 
 Хотя 10 миллионов долларов США может показаться много, для крупных компаний это не было большой проблемой. Но если эту сумму умножить более чем в 30 раз, то получится более 300 миллионов долларов США. 300 миллионов долларов США - это огромная сумма, и все компании должны были подумать об этих последствиях, если бы они решили предать Форум.
 
 Wind and Rain Electronics, Aiwa Electronics, Philips, AIWA, Microsoft, Thompson, Samsung, Panasonic и Tata group были 9 членами комитета Форума.
 
 После того, как члены комитета были выбраны, Aiwa Electronics сразу же заявила, что стандарты DVD индустрии должны быть стандартами Wind and RainPhilips.
 
 Те, кто согласен, должны были поднять руку.
 
 Представители Wind and Rain Electronics, AiwaElectronics, Philips, AIWA, Microsoft и Thompson немедленно подняли руки. Представители остальных трех компаний посмотрели друг на друга. Они знали, что решение будет одобрено, даже если они не поднимут руки. Вместо того чтобы возражать, они могли бы продемонстрировать свою поддержку. Они тоже подняли руки, и это означало, что все компании, входящие в DVD Forum, должны будут использовать стандарты DVD Wind andRain Philips. Члены DVD Форума решили, что нет ничего существенного, что можно было бы обсудить после установления стандартов DVD. Все ждали, когда Фэн Юто предоставит им некоторые льготы. В соглашении говорилось, что после вступления в DVDForum плата за разрешение на использование патентов VCD будет снижена. Но AIWA подняла другую тему для обсуждения. Речь шла о стандартах для оптических приводов. Точнее, оптических приводов DVD.
 
 В настоящее время уже существуют оптические приводы, но в основном это оптические приводы для CD. Единственный оптический привод VCD на рынке принадлежит компании Wind and RainElectronics, и Lenovo имела разрешение на использование этой технологии в своем новейшем ПК.
 
 Но оптический привод VCD был лишь проходным продуктом. В будущем оптические приводы DVD станут мейнстримом и будут использоваться в течение длительного времени. Wind and Rain Electronics специализировалась на этой технологии и опередила другие компании. Стандарт был предложен, и никаких сюрпризов. Он был одобрен комитетом. Фэн Юй наконец-то получил все, что хотел.
 
 Примечания переводчика:
 
 Я помню, как в молодости видел телевизоры Thompson. Но, похоже, эта марка исчезла из индустрии бытовой электроники.
 
 ThompsonConsumer Electronics https://en.wikipedia.org/wiki/Technicolor_SA
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
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$20 и более в месяц
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 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081635

    
  





  Экстраординарный гений Глава 641


  

    
      Глава 645 - Эпоха двух форматов Все компании согласились с требованиями Фэн Юя, и Фэн Юй, естественно, предоставил им некоторые преимущества. В противном случае ни одна компания не захотела бы сотрудничать с Фэн Юем в будущем. Если все эти компании вместе выйдут из DVD-форума, то каждая из них должна будет компенсировать только 40 миллионов долларов США. Если эти компании начнут мстить Wind and RainElectronics, то Toshiba и Sony только выиграют от этого.
 
 "Со следующего месяца плата за авторизацию VCD будет снижена на 50%, а в будущем плата будет снижаться на 5 долларов США каждый год". объявил Фэн Юй.
 
 Даже если плата за разрешение была снижена наполовину, она все равно составляла 25 долларов США за единицу, и компании должны были платить Фэн Юю в течение следующих 5 лет. На самом деле, этим компаниям не нужно будет платить Фэн Юю в течение следующих 5 лет, DVD заменит VCD-плееры в течение следующих 3 лет.
 
 Это условие кажется выгодным для этих компаний, но оно было бесполезным. Фэн Юй объявил о снижении платы за авторизацию в два раза, и каждый год она будет снижаться еще больше, что еще могли сказать эти компании? Уменьшить еще больше? Почему бы не попросить отменить плату за разрешение? Но какой идиот согласится на это?
 
 Если эти компании выдвинули такое требование, это показывает, что им не хватает искренности для сотрудничества.
 
 Эти компании могли только принять такое заявление, но некоторые японские компании были недовольны. Они выдвинули другое требование. В этом году цены на VCD-плееры больше не могут быть снижены. Если цены будут снижены еще больше, то все они не получат прибыли и даже могут потерять деньги.
 
 Теперь их прибыль с каждого VCD-плеера после снижения платы за авторизацию составляла около 20 долларов США. Это было очень мало.
 
 Фэн Юй согласился. Он также не хотел допустить дальнейшего падения цен на VCD-плееры, так как это повлияет и на его прибыль. Кроме того, ему нужны эти люди, чтобы помочь ему внедрить стандарты DVD. Кроме того, он согласился сохранить цены только на этот год.
 
 Он может снизить ставки после этого года, если захочет.
 
 Кроме того, в настоящее время Фэн Юй сосредоточился на супер VCD-плеерах. Прибыль от супер VCD-плееров была в несколько раз больше, чем от VCD-плееров, и они хорошо продавались. Второе поколение Super VCD плееров должно выйти в следующем году, и VCD плееры скоро устареют. Если Фэн Юй хотел преподать урок этим компаниям, он мог бы снизить цены на Super VCD плееры. Эти компании, несомненно, будут блевать кровью!
 
 Но сейчас было не время. Sony и другие компании все еще были сильны.
 
 Когда DVD Форуму удалось привлечь более 30 крупнейших мировых производителей бытовой электроники к участию и созданию штаб-квартир в Китае, Sony и остальные запаниковали. Почему они не получили приглашение на этот DVD Форум? Это были одни из крупнейших компаний по производству бытовой электроники в мире. Какая компания была организатором этого Форума?
 
 Штаб-квартира находилась в китайском городе Хэфэй? Это значит, что именно компанияWind and Rain Electronics основала эту организацию. Эта маленькая компания думает, что может быть лидером с этими двумя запатентованными технологиями? Неужели эти компании глупы? Зачем им вступать в эту организацию?
 
 Когда Sony и остальные компании увидели список членов, присоединившихся к этому форуму, они поняли, что Microsoft и Tata также вошли в него. Какое отношение DVD имеет к компаниям, производящим программное обеспечение? Почему они приняли в этом участие?
 
 Хотя Sony и остальные компании не хотят признавать, после того как эти компании создали DVD-форум, они оказались в изоляции. Существовало 3 типа форматов кодирования DVD и 5 спецификаций. DVD+R/RW был создан компанией Wind and Rain Electronics. DVD-R/RW был представлен компанией Pioneer, а формат Toshiba был DVD-RAM. RW все еще находился на стадии теории, и его разработка продолжалась, в то время как RAM в будущем будет заменен наROM.
 
 На самом деле, компания AIWA все еще разрабатывала DVD-Audio. После аудио-оптического привода DVD компания Wind and Rain Electronics занималась исследованиями в области DVD-видео.
 
 Эти технологии все еще находились на стадии разработки и не могли быть представлены на рынке.
 
 Итак, DVD+R, DVD-R и DVD-RAM были форматами в индустрии, и это была гонка компаний за то, чтобы сделать свой формат промышленным стандартом. Сначала DVD+R был самым слабым, и его поддерживало меньше всего компаний. Больше всего сторонников было у формата RAM компании Toshiba. Но теперь все изменилось. DVD+R станет основным форматом, а два других формата будут постепенно терять свою поддержку.
 
 Эти противоборствующие компании уже были в альянсе противWind и Rain Electronics. Поначалу они лидировали, но внезапно ситуация изменилась.
 
 Единственным решением было сотрудничество этих двух компаний и введение только одного типа формата. В противном случае Wind и RainElectronics их побьют.
 
 Но вот в чем проблема. Какой формат они должны использовать в качестве отраслевого стандарта?
 
 Обе стороны должны были работать вместе, но чтобы это сотрудничество получилось, оно должно быть справедливым. Обе компании были крупными и обладали хорошими технологиями. Не было причин отказываться от собственного формата ради поддержки другой компании.
 
 Итак, Toshiba, Sony, Pioneer, HP и остальные компании собрались для обсуждения. Все они преследовали только одну цель. Они хотели, чтобы другие стороны уступили и поддержали их формат.
 
 Эти компании понимали, что если они пойдут своим путем, то потерпят неудачу. Если они будут сотрудничать, то смогут противостоять Wind and Rain Electronics. Сторона, которая уступит, потерпит поражение.
 
 Toshiba и Sony работали вместе, и у Sony был крупный завод по производству дисков. Кроме того, Toshiba была одним из акционеров WarnerBros., а Sony владеет Columbia Pictures. У компании Pioneer также было крупное предприятие по производству дисков, и она пользовалась поддержкой HP. HP была лучшей в лазерной технологии. Кроме того, HP была одной из мировых компаний по производству ПК и нуждалась в DVD-приводе.
 
 Обе стороны начали переговоры.
 
 Это сотрудничество должно быть оформлено быстро, так как обеим сторонам необходимо принять решение о формате и стандарте торивала этих компаний в DVD Forum.
 
 В конце концов, HP уступила при условии, что технология DVD-привода будет предоставлена им бесплатно. У Pioneer не было другого выбора. Чтобы не быть выкинутым из игры, Pioneer мог только согласиться на внедрение формата DVD-RAM и отказаться от внедрения DVD-R. Но Pioneer продолжит свои исследования и разработки в области DVD-R.
 
 Эти компании пришли к выводу и решили последовать за DVD Forum. Они также создадут альянс компаний и назовут этот альянс DVD Alliance. Эти несколько компаний использовали свои связи, чтобы пригласить остальные компании бытовой электроники присоединиться к этому альянсу. Они будут работать вместе над развитием этой технологии и бороться с DVD Forum.
 
 Но большинство крупных компаний присоединились к DVDForum. Они смогли пригласить только некоторые второсортные компании. Тем не менее, они все же смогли создать этот альянс.
 
 После создания DVD Alliance они сразу же объявили, что продолжат исследования и представят формат DVD-RAM. Они также заявили, что DVD-RAM - лучший формат в индустрии, а формат DVD+R не так хорош, как их.
 
 DVD Forum немедленно выступил с ответным заявлением. Было проведено сравнение между обоими форматами. Объем памяти DVD+R составлял 2,8 Гб, а DVD-RAM - всего 2,58 Гб. Было ясно, какой формат лучше!
 
 Но эти цифры были получены из теорий и экспериментальных лабораторий. Они все еще не могли быть использованы в массовом производстве. Технологии обеих сторон все еще не были завершены. Тот формат, который был более популярен среди потребителей, станет лидером и будет наиболее прибыльным в будущем.
 
 Итак, DVD-индустрия вступила в эру двух форматов.
 
 Авансовые главы
 
 $5 или более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенного гения" и 2 предварительным главам "Власти и богатства".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенного гения" и 4 предварительным главам "Власти и богатства".
 
$20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081727

    
  





  Экстраординарный гений Глава 642


  

    
      Необыкновенный генийГлава 646 - Долгожданное письмо
 
 Хотя сейчас были летние каникулы, Чжоу Кэсинь по-прежнему ходила в школу каждый день. Ее родители были рады узнать, что их дочь усердно работает над учебой.
 
 Но родители Чжоу Кэсинь не хотели, чтобы она переутомлялась, несмотря на то, что вступительные экзамены в университет уже не за горами.
 
 "Синьсинь, сегодня идет дождь. Не ходи сегодня в школу. Ты можешь остаться дома и позаниматься или пойти поиграть с друзьями". сказала мама.
 
 "Мама, все в порядке. Дождь не сильный, и я могу поехать в школу на автобусе". Чжоу Кэсинь взяла свою школьную сумку и зонтик и отправилась в школу.
 
 Чжоу Кэсинь ходила в школу каждый день во время каникул, чтобы подготовиться к экзаменам. Но было кое-что более важное. Она ждала письма.
 
 Начиная с первого года, она получала 2-3 письма. Но во втором году этот "второй самый красивый человек на земле" уехал в Гонконгский университет в качестве студента по обмену. В общей сложности они обменялись всего тремя письмами.
 
 В своем последнем письме "второй самый красивый человек на земле" сообщил, что скоро вернется в Пекинский университет. Он также сказал, что напишет ей после возвращения. Но где было письмо?
 
 Чтобы получить письмо раньше, Чжоу Кэсинь каждый день возвращалась в школу. Конечно, она говорила родителям и друзьям, что занимается ревизией в школе.
 
 "Девочка, не нужно спрашивать. Сегодня для тебя нет писем", - сказал господин Ли, охранник школы.
 
 Чжоу Кэсинь была разочарована. Она опустила голову и медленно пошла в свой класс. Почему не было писем? Неужели он забыл обо мне? Хочет перестать быть моим другом по переписке? Но в последнем письме мы все еще весело болтаем.
 
 Чжоу Кэсинь была одна в классе. Сегодня шел дождь, и никто из ее одноклассников не вернулся в школу на контрольную работу. Чжоу Кэсинь села на свое место и достала учебник истории. Она осторожно открыла книгу. Между страницами было несколько писем.
 
 Она достала письма и начала их читать.
 
 Она читала эти письма десятки раз, пока их края не начали загибаться.
 
 Но Чжоу Кэсинь все еще хочет читать их, даже когда она смогла запомнить все содержание писем. Она читала их до тех пор, пока не смогла имитировать почерк "второго по красоте человека на земле".
 
 Прочитав все письма, она аккуратно сложила их обратно и положила между учебниками по истории. После этого она достала учебники по географии и начала заниматься.
 
 ......
 
 На следующий день все еще шел дождь. Но Чжоу Кэсинь все еще настаивала на возвращении в школу. Она не хотела пропустить письмо.
 
 Когда Чжоу Кэсинь подошла к входу в школу, господин Ли выбежал со своего поста охраны и помахал ей рукой. "Эй, девочка! Пришло твое письмо!"
 
 Мое письмо?!
 
 Этот момент был самым счастливым в жизни Чжоу Кэсинь. Она долго ждала этого письма.
 
 Чжоу Кэсинь побежала к посту охраны. В спешке она даже забыла поднять зонтик. Ее форма и волосы были слегка влажными от дождя. Обычно во время дождя она ходила осторожно, чтобы избежать луж на земле. Но сейчас ей было все равно. Ее ботинки были мокрыми, когда она бежала к посту охраны.
 
 "Дедушка Ли, отдай мне мое письмо!" Она подбежала к посту охраны старого господина Ли и крикнула.
 
 "Вот полотенце, которое я получила в прошлом месяце и до сих пор не использовала. Сначала вытрись насухо. Если ваше письмо намокнет, слова могут размазаться". Старый господин Ли засмеялся и передал новое белое полотенце Чжоу Кэсинь.
 
 Чжоу Кэсинь услышала, что она может намочить письмо, и поборола желание прикоснуться к письму. Она взяла полотенце и вытерла капельки воды на себе, особенно на руках.
 
 "Вот, выпейте горячей воды. Вы должны быть осторожны, чтобы не простудиться".
 
 "Спасибо. Дедушка Ли, я не буду пить воду. Я пойду в класс". Чжоу Кэсинь взяла письмо, лежавшее на столе, и положила его в школьную сумку. Она положила его между учебниками и раскрыла свой зонтик. Она быстро пошла к своему классу.
 
Старый мистер Ли покачал головой. Это просто письмо, и она спрашивала его каждый день. Теперь она получила письмо, и ей не нужно так волноваться. Письмо тоже не улетит.
 
 Чжоу Кевин побежала обратно в класс и открыла дверь своими ключами. В классе никого не было. Она закрыла дверь и вернулась на свое место. Ей не терпелось прочитать письмо.
 
 Но Чжоу Кэсинь достала носовой платок, чтобы вытереть руки, прежде чем достать письмо из книги. На конверте знакомым почерком был написан адрес. Имя, написанное на конверте, было "Второй самый красивый человек на земле"!
 
 Чжоу Кэсинь улыбнулась еще до того, как прочитала письмо. Она осторожно вскрыла конверт и достала письмо.
 
 В нем было всего две страницы. Чжоу Кэсинь развернула письмо и начала читать.
 
 Я вернулась из Гонконгского университета. Вы можете использовать этот адрес в будущем. Возвращаться в знакомое место так приятно.
 
 Прочитав письмо на двух страницах, Чжоу Кэсинь почувствовала, что этого недостаточно. Ей захотелось большего. Она подняла конверт и заглянула внутрь. Он был пуст. Она перечитала письмо еще два раза и достала из сумки пачку бумаги, чтобы написать ответное письмо.
 
 Второй по красоте человек на земле", вы стали самым красивым человеком на земле? В прошлый раз вы сказали, что Гонконг - потрясающий город. Чувствуете ли вы разочарование от возвращения в Пекин? После окончания университета вы поедете в Гонконг искать работу?
 
 Я был вторым в своем классе на экзаменах в последнем семестре. Разница между мной и первым местом составляла всего 1 балл. Я знал, как ответить на один из вопросов, но все равно ответил неправильно. Как вы думаете, смогу ли я поступить в университет в Пекине? Наша школа - не самая лучшая средняя школа. Я слышал, что если я подам заявление на некоторые непопулярные предметы, у меня будет больше шансов быть принятым. Стоит ли мне это делать?
 
 ......
 
 Чжоу Кэсинь закончила писать письмо и дважды проверила его на наличие орфографических и пунктуационных ошибок.
 
 Это было так, как будто она сидела перед экзаменами. Она слегка подула на письмо, чтобы убедиться, что чернила высохли, а затем начала аккуратно складывать письмо.
 
 Чжоу Кэсинь не была похожа на Фэн Юя. Фэн Юй просто складывал письмо вдвое и засовывал его в конверт. Чжоу Кэсинь складывала письмо методом оригами, которому научилась еще в детстве. Она сложила письмо в форме человечка. Хотя она не была хороша в оригами, ей показалось, что так письмо выглядит красивее.
 
 Она положила бумажного человечка в конверт, который давно приготовила. Адрес и марка уже были написаны на конверте. Она запечатала конверт клеем и дважды проверила, правильно ли он запечатан, прежде чем положить его между книгами. "Пока, дедушка Ли". "Ты сегодня рано возвращаешься? Не забывай пить больше горячей воды, чтобы не простудиться. Помимо учебы, твое здоровье также очень важно". Старый господин Ли помахал рукой Чжоу Кэсинь. Почему она пробыла в школе всего около часа? Обычно она проводит в школе не менее двух часов.
 
 Если бы старый господин Ли знал, что Чжоу Кэсинь даже не смотрит на учебники, а все свое время тратит на чтение и написание письма, он бы точно потерял дар речи.
 
 Шел дождь, и Чжоу Кэсинь не хотела опускать письмо в почтовый ящик, вдруг оно намокнет. Она пошла в почтовое отделение и передала письмо сотрудникам.
 
 По дороге Чжоу Кэсинь размышляла, как отреагирует этот "второй самый красивый человек на земле", когда получит ее письмо.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
$75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081728

    
  





  Экстраординарный гений Глава 643


  

    
      Необыкновенный генийГлава 647 - Воры в супермаркете (часть 1 из 2)
 
 "Менеджер Чжао, что случилось, что ты не можешь решить сам и пригласил меня?" Фэн Юй сидел в офисе пекинского супермаркета Tai HuaSupermarket. "Менеджер Фэн, кто-то ворует в наших супермаркетах".
 
 В супермаркете есть воры? Разве это не нормально? Такое случается с каждым супермаркетом в мире.
 
 Некоторые из этих воров были вынуждены обстоятельствами и не имели другого выбора. Некоторые из них хотели легких денег. Украв что-нибудь в супермаркете, они могли прокормиться несколько дней.
 
 "Хорошо. В нашем супермаркете есть воры, а что дальше?"
 
 "Мы поймали одного из них".
 
 "Передайте его в полицию. Тебе все еще нужно, чтобы я объяснил тебе, что делать?" Фэн Юй был озадачен. Эти менеджеры магазина не знали, как поступать в таких ситуациях?
 
 "Наша обычная практика - передать вора в полицию. Так мы поступали в Гонконге. Но я спросил у местных жителей. Они сказали мне, что даже если мы передадим этих людей в полицию, это будет бесполезно. Их отпустят после одной ночи под стражей, и они вернутся с новыми людьми, чтобы обворовать наш супермаркет!". сказал директор магазина Чжао. Проклятье. Значит ли это, что эти воры были синдикатом? Но таков был действующий закон. Те, у кого не было нескольких записей о краже, будут оштрафованы или заключены под стражу на одну-две ночи. Эти воры украли ради денег и не будут платить штрафы. Единственным выходом для них было остаться под стражей. Этот управляющий Чжао не хочет передать их в полицию?
 
 "Тогда что вы хотите сделать?"
 
 "Мы сами допросим вора!" Управляющий Чжао посмотрел на Фэн Юя и сказал.
 
 Допросим сами? Это "охранники супермаркета допрашивают магазинных воров" происходит в моем супермаркете? Только не говорите мне, что этот метод был запущен в моем супермаркете? "У нас нет полномочий допрашивать этих воров. Вы должны знать об этом". Фэн Юй нахмурился. "Они воруют из нашего супермаркета, почему мы не можем их допросить?
 
 Более того, неужели они посмеют заявить на нас в полицию?" сердито ответил менеджер Чжао.
 
 А? Эти воры так думают? Точно. Эти воры, конечно, не пойдут в полицию. Они будут искать защиты у полиции, только если к ним будет особое отношение. При нормальных обстоятельствах воры будут избегать общения с полицией.
 
 "Хорошо. Делайте, что хотите. Но помните, что вы не должны создавать проблем и не должны портить репутацию нашего супермаркета. Если вы не уверены, вы не должны ловить этих воров. Если слухи распространятся, никто не захочет делать покупки в нашем супермаркете". Фэн Юй сказал.
 
 "Я знаю, что делать. Мы собираемся допросить этого вора. Хотите посмотреть?" Допросить вора? Фэн Юй никогда в жизни не видел допросов вживую. Хотя это был частный допрос, Фэн Юй все равно было любопытно.
 
 "Где вор?"
 
 "В офисе службы безопасности. Сотрудники службы безопасности следят за вором".
 
 Корпорация "Тай Хуа Супермаркет" наняла бывших солдат в качестве сотрудников службы безопасности. Эти солдаты только что уволились из армии и были еще в хорошей форме.
 
 "Они избили того вора?" сразу же спросил Фэн Юй. Если охранники сильно избили вора, супермаркету придется выплатить ему компенсацию. "Нет. Этот вор - женщина".
 
 Женщина? Хорошо. Эти охранники не должны поднимать руки на женщину.
 
 "Давайте пойдем и посмотрим. Эти охранники проводили какой-нибудь осмотр ее тела?" спросил Фэн Юй.
 
 В прошлой жизни Фэн Юй смотрел японский фильм "Экшн". По сюжету, женщину, воровавшую в магазине, поймали три охранника и обыскали ее с раздеванием. Это был захватывающий фильм, в котором воровка пыталась украсть из магазина секс-игрушек!
 
 "Менеджер Фэн, менеджер магазина". Менеджер Чжао кивнул и спросил: "Она призналась?"
 
 "Нет. Она настаивает на своей невиновности. Но наши продавцы видели, как она держала некоторые товары, а после того, как она отошла за угол, эти товары исчезли. Я считаю, что эти продукты все еще при ней!
 
" Охранник указал на толстую женщину.
 
 "Я ничего не крала. Вы все обвиняете меня!" крикнула толстая женщина.
 
 Фэн Юй посмотрел на женщину. Ее глаза моргали, и она нервно оглядывалась по сторонам. Если бы она была действительно невинна, ее поведение не было бы таким. Суждение охранника было верным. Этот человек должен быть виновен.
 
 Что-то было не так. Погода сейчас стояла палящая. Хотя китайцы сейчас не так открыты, в нынешнем климате никто не носит пальто. В крайнем случае, люди надевают одежду с длинными рукавами. Кроме того, эта женщина все еще носила длинную юбку. Ее одежда была слишком странной. Неудивительно, что продавщица обратит на нее внимание.
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил репортаж из своей прошлой жизни. Магазинная воровка использовала менее 1 секунды, чтобы спрятать коробку безалкогольных напитков между ног и спокойно выйти из магазина.
 
 После этого репортажа некоторые магазинные воришки пытались подражать ей в Китае, но были пойманы. Это произошло потому, что в супермаркетах везде были камеры видеонаблюдения. Фэн Юй также подумал об установке камер видеонаблюдения в супермаркетах во время открытия. Хотя камеры не были прозрачными и дорогими, это отпугнет многих воров.
 
 Но китайцы сейчас не любят, когда за ними следят. Фэн Юй слышал слух о том, как Walmart проиграл Carrefour в своей прошлой жизни. Это было связано с тем, что Walmart установил в своих супермаркетах системы видеонаблюдения, а Carrefour - нет. Хотя этот слух мог быть не совсем точным, он казался вполне обоснованным. Фэн Юй был уверен, что если он объявит, что супермаркет находится под наблюдением и охранники следят за всеми покупателями через камеры видеонаблюдения, покупатели почувствуют себя неловко и не захотят делать здесь покупки.
 
 Нужно было подождать еще 8-10 лет, когда люди привыкнут к камерам и поймут, что охранники не будут безотрывно смотреть на мониторы. В то время было бы странно, если бы магазины не устанавливали системы видеонаблюдения.
 
 Супермаркет Tai Hua не установил систему видеонаблюдения, и у него не было доказательств того, что эта толстая женщина украла из супермаркета. Обыскать ее было лучшим решением. Фэн Юй был уверен, что эта женщина спрятала много вещей под своим пальто.
 
 "Вы говорите, что невиновны? Прекрасно. Я сообщила в полицию, и они пришлют к вам женщину-офицера. Позже женщина обыщет ваше тело, и мы узнаем, действительно ли вы невиновны". Фэн Юрэ спокойно ответил.
 
 Управляющий Чжао добавил. "Если мы ошибочно обвинили вас, мы выплатим вам компенсацию. Но если вы попались на краже и не хотели признаваться, то не вините нас!".
 
 Лицо толстой женщины изменилось. "Какое право вы имеете наказывать меня? Вы все не полицейские. Отойдите в сторону. Я хочу выйти!"
 
 Двое охранников отошли на шаг и заблокировали женщину.
 
 "До прибытия полиции вам не разрешается выходить. Как я уже говорила, мы выплатим вам компенсацию, если мы ошибочно обвиним вас. Я даю вам последний шанс. Признайтесь и верните нам все, что вы взяли. Также предупредите своих людей, чтобы они держались подальше от наших супермаркетов Тай Хуа!". сказал менеджер магазина Чжао.
 
 Фэн Юй понял, почему управляющий магазином Чжао хотел сам допросить эту женщину.
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      Необыкновенный генийГлава 648 - Воры в супермаркете (часть 2 из 2)
 
 Женщина молчала. Она была всего лишь воровкой самого низкого уровня в синдикате. Она не могла заставить других слушать ее. Если бы приехала полиция, ее бы точно арестовали. Кроме того, босс супермаркета Тай Хуа был самым богатым человеком Азии, и даже главный архитектор встречался с ним несколько раз.
 
 Эта женщина уже была арестована в других торговых центрах. У всех менеджеров этих торговых центров хорошие отношения с местными полицейскими участками. Она знала, что если ее арестуют, ее не отпустят через день или два. Возможно, ее даже изобьют в полицейском участке.
 
 Женщина видела, как полицейские избивали кого-то из ее профессии. Она не хотела пройти через то же самое.
 
 "Я верну вам вещи, а вы все должны меня отпустить". Толстая женщина сказала.
 
 "Мечтайте! Вы украли наши вещи, и вы уже совершили преступление. Вы должны вернуть все, что украли. У вас нет права вести с нами переговоры!" крикнул управляющий Чжао.
 
 "Я обещаю не заходить в ваши супермаркеты и торговые центры. Я не буду заходить ни в один из ваших филиалов". умоляла женщина. Фэн Юй холодно посмотрел на женщину. Хотя она умоляла, ее глаза метались по сторонам. Было ясно, что она лжет. Возможно, она и не вернется в этот супермаркет. Но если она пойдет в другой супермаркет? В Пекине было 3 супермаркета "Тай Хуа"!
 
 "Почему мы должны тебе верить?" холодно спросил Фэн Юй.
 
 Толстая женщина могла сказать, что Фэн Юй был главным в комнате, по тому, как они стояли и как вели себя охранники.
 
 Толстая женщина повернулась к Фэн Юю. "Босс, пожалуйста, пожалейте меня. У меня трое детей, и я даже не могу позволить себе дать им нормальную еду. Если нет, я не буду приходить и воровать у вас. Пожалуйста, отпустите меня. Если меня поймают, я умру от голода!".
 
 Проклятье. Все ложь. Трое детей и голодная смерть? Кого ты пытаешься обмануть?
 
 "Правда? Не беспокойся о своих детях.
 
 После того, как полиция заберет вас, они пришлют людей, чтобы позаботиться о ваших детях". сказал Фэн Юрэ.
 
 Посмотрим, какую еще ложь ты сможешь придумать".
 
 Женщина была ошеломлена, а потом закрыла лицо руками и начала рыдать.
 
 Обычные люди, когда причитают и расстраиваются, садятся на землю. Но эта женщина все еще стояла и даже не прислонилась к стене.
 
 "Заткнись! Перестань плакать! Даже если ты будешь кататься по полу, это тоже бесполезно. Я видел много таких людей, как ты!" крикнул менеджер Чжао.
 
 Плач женщины прекратился, и она подняла голову. Фэн Юнь заметил, что она вовсе не плакала. Все это было понарошку.
 
 Проклятье. Притворяется, что плачет? Фэн Юй хотел спросить эту женщину, действительно ли она испытывает какие-то трудности. Он не против предложить этой женщине работу, чтобы поддержать себя.
 
 Но теперь Фэн Юй передумал. Эти люди не заслуживают никакой помощи. Передать ее полиции было лучшим решением. Возможно, это единственный способ заставить ее раскаяться. "Дай мне контакты твоих людей и попроси их приехать, и мы освободим тебя, когда они приедут и заберут тебя". неожиданно сказал Фэн Юй.
 
 Женщина в шоке посмотрела на Фэн Юя. Менеджер магазина Чжао тоже был ошеломлен. Менеджер Фэн согласился отпустить эту женщину? Ранее Фэн Юй все еще хотел передать эту женщину женщине-полицейскому. А теперь он ее жалеет?
 
 Но эта женщина не заслуживала жалости. Судя по ее поведению, это был не первый раз, когда она так поступала.
 
 "Вы согласны меня отпустить?"
 
 "Я сказал это очень ясно. Пусть полиция придет и поймает тебя, или пусть твой босс придет и заберет тебя". Фэн Юй хочет поговорить с боссом этого синдиката. Он хочет сказать ему, чтобы тот прекратил создавать проблемы в супермаркете "Тай Хуа". Они не могут ничего украсть у его супермаркета и покупателей!
 
 Покупатели, которые приходят в супермаркет "Тай Хуа", должны иметь возможность спокойно делать покупки. Если бы их обокрали или они потеряли ценные вещи, они бы знали, что в их супермаркете много воров. Кто захочет посещать этот супермаркет в будущем?
 
"У меня нет никакого начальника".
 
 "Тогда другого выбора нет. Ждите полицию. Она не должна быть толстой женщиной. Все вещи, которые она украла, должны быть спрятаны под юбкой и одеждой. Когда приедет полиция, мы сможем вернуть наши вещи. Также скажите шефу Ли, чтобы он запер эту женщину как минимум на 2 недели. Кроме того, проверьте ее биографию, чтобы узнать, не разыскивалась ли она за другие преступления. Лучше всего было бы посадить ее в камеру с какими-нибудь хулиганами. Они должны научить ее, как вести себя в будущем!"
 
 Менеджер магазина Чжао увидел, что Фэн Юй подмигивает ему, и тут же сказал: "Не волнуйтесь. Я позабочусь о том, чтобы она хорошо провела время внутри! Посмела воровать в наших супермаркетах? Я преподнесу ей незабываемый урок!".
 
 "Что вы все пытаетесь со мной сделать?" закричала женщина.
 
 Фэн Юй проигнорировал ее и вышел из комнаты. Женщина сразу же побежала к Фэн Юю, но была остановлена двумя охранниками. Они подумали, что она пытается напасть на Фэн Юя.
 
 "Босс, босс, не уходите. Я дам вам контактную информацию моего лидера!" кричала женщина.
 
 На лице Фэн Юя появилась ухмылка. "Ты должна была сделать это раньше".
 
 Женщина назвала ряд цифр. Фэн Юй и управляющий магазином Чжао посмотрели друг на друга и в сердцах выругались.
 
 Этот чертов лидер воровского синдиката пользуется мобильным телефоном! Похоже, воровство стало прибыльным делом!
 
 Фэн Юй достал свой мобильный телефон и позвонил.
 
 "Алло? Кто вы?"
 
 Фэн Юй поднес телефон к ушам женщины, и та сразу же закричала: "Брат Хэй? Я Инцзы. Меня поймали, и они хотят, чтобы ты приехал. Ты должен спасти меня".
 
 Фэн Юй взял обратно свой телефон и сказал: "Брат Хэй? Я хозяин супермаркета Тай Хуа. Ваш человек пойман на краже в моем супермаркете. Это неправильно. Приезжайте и верните ее лично. Я оставлю это дело на потом".
 
 Менеджер магазина Чжао нахмурился, услышав слова Фэн Юя. Почему менеджер Фэн говорит так, будто боится этих воров?
 
 Судя по возрасту Фэн Юя, он должен быть торопливым и импульсивным.
 
Кроме того, у него было много предприятий, и ему не стоило бояться этих мелких воришек. Более того, они послали подарки во все местные полицейские участки. Даже если они побьют этих воров, полиция закроет на них глаза. Сегодня у брата Хэя было хорошее настроение. В Пекине неожиданно открылся супермаркет "Тай Хуа", и он слышал, что это общенациональная сеть. Даже высшие руководители посещали этот супермаркет, и там продавались самые разнообразные товары. Там были и импортные продукты, и постоянный поток покупателей. Он немедленно отправил своих людей в супермаркеты Тай Хуа. В Пекине было три филиала, и он послал туда несколько человек, чтобы совершить кражу. Это была кучка карманников, и он получал по крайней мере несколько сотен юаней в день.
 
 Эта Инцзы не была настолько искусна в карманном деле, и брат Хэй послал ее воровать в супермаркете. Хотя эта Инцзы была женщиной, она тоже должна была работать. Но брат Хэй никак не ожидал, что Инцзы поймают во время ее первой поездки в супермаркет Тай Хуа, и босс супермаркета позовет его за ней? Но если брат Хэй не пойдет и не спасет Инцзы, другие последователи не будут его уважать. Кроме того, Инцзы была его женщиной. "Хорошо. Я буду там через час. Вы все не трогайте Инцзы. Если у вас есть какие-то обиды, приходите и ищите меня!"
 
 Положив трубку, Фэн Юй снова позвонил Инцзы. "Алло? Это шеф Ли? Я Фэн Юй из супермаркета Тай Хуа. У меня небольшая проблема, и мне нужна ваша помощь". Авансовые главы
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      Необыкновенный генийГлава 649 - Уловки (часть 1 из 3)
 
 "Да Чжуан, загляни ко мне ненадолго. Позже ты пойдешь со мной".
 
 Хотя брат Хэй собирался забрать Инцзы, он не пойдет один. Да Чжуан был одним из его последователей и не умел воровать, но он был высоким и сильным. Обычно именно он появлялся, если кого-то из них ловили. Он был больше похож на телохранителя.
 
 Да Чжуан также был очень предан брату Хэю. Он без колебаний зарежет кого-нибудь, если брат Хэй прикажет ему. Но в этот раз брат Хэй не пригласил Да Жуана в качестве телохранителя.
 
 Фэн Юй положил трубку на телефон начальника полицейского участка Ли, и Инцзы был ошеломлен. Этот человек совсем не заслуживал доверия. Он попросил брата Хэя забрать ее, а в следующий момент позвонил начальнику полиции.
 
 Проклятье! Этот человек хочет поймать их всех! Если брата Хэя арестуют, то ему конец. Брата Хэя все еще разыскивали за другие преступления!
 
 "Кому ты позвонил? Что ты пытаешься сделать?" воскликнул Инцзы.
 
 "Начальнику отделения Ли. Я думаю, что эти мелкие полицейские участки ничего не могут сделать с вами всеми. Поэтому мне нужно позвать кого-то из высшего управления, чтобы разобраться с вами. Вы действительно думаете, что я отпущу вас? Я рассматриваю вас только как приманку для вашего лидера". Фэн Юй не стеснялся говорить другим, что он солгал.
 
 Фэн Юй не был святым. Его не волновали причины, по которым эти люди прибегают к воровству. Он также не был из тех, кто стремится к справедливости. Он хотел раздуть этот инцидент, чтобы все воровские синдикаты знали, что им не следует нападать на супермаркет Тай Хуа!
 
 Менеджер Чжао сказал Фэн Юю, что он хочет преподать урок этим ворам и заставить их держаться подальше от супермаркета Тай Хуа. Но метод Фэн Юя был более тщательным!
 
 Шеф Ли прибыл через 15 минут. Откуда Фэн Юй его знал? Фэн Юй встретил его однажды во время ужина с секретарем Чжаном.
 
 Секретарь Чжан возглавлял судебную систему Пекина, а заместитель министра полиции был его непосредственным начальником. В городе Пекин его слова были более весомыми, чем слова секретаря Пекинского городского комитета партии.
 
 Секретарь Чжан был из города Бин, и этот управляющий Фэн тоже был из города Бин. Во время церемонии открытия супермаркета Тай Хуа были приглашены 3 начальника полиции из трех разных районов. Это говорит о том, что высшее руководство хочет, чтобы пекинское управление полиции заботилось о супермаркетах "Тай Хуа".
 
 Теперь Фэн Юй сказал, что синдикат нацелился на супермаркет "Тай Хуа", и он даже поймал одного из его членов. Начальнику полиции Ли ничего не оставалось делать, как спешить туда.
 
 Он должен лично допросить этого вора и тщательно разобраться с этим инцидентом.
 
 "Менеджер Фэн, это тот самый вор?" спросил начальник Ли.
 
 "Да. Вещи, которые она украла, все еще при ней. У нас нет женщин-охранников, и мы не можем ее искать". Фэн Юй объяснил.
 
 "Нет проблем. Я взял с собой женщину-офицера. СяоСу, иди и обыщи ее. Я хочу посмотреть, сколько вещей в ней спрятано". Начальник Ли махнул рукой, и женщина-офицер в форме подошла к Инцзы.
 
 "Что ты делаешь? Босс, разве вы не согласились отпустить меня, когда прибудет брат Хэй?" крикнул Инцзы.
 
 "Я согласна только на то, чтобы твой лидер пришел и забрал тебя. Но я не говорил, что отпущу тебя после прибытия твоего лидера. Это ты неправильно истолковал мои слова". Фэн Юй посмотрел на Инцзы.
 
 Инцзы все еще хотела что-то сказать, но женщина-офицер прижала ее к себе. Не успела она провести личный досмотр, как с Инцзы начали падать вещи.
 
 Инцзы использовала крючки, чтобы повесить украденные вещи. В результате внезапного движения некоторые веревки под ее одеждой порвались, и некоторые вещи упали.
 
 Пиво, ветчина, бейсболка, чайные листья, шампунь.......
 
 Женщина-офицер распахнула пальто Инцзы, и все были шокированы!
 
 Все они думали, что Инцзы засунет вещи, которые она украла, под пальто.
 
 Но она использовала крючки, чтобы зацепить вещи за веревки под пальто!
 
 Эта Инцзы была стройной девушкой. Но в пальто она выглядела как толстая женщина. В этом пальто было много крючков. Она похожа на тех людей, которые продают подделки под пальто.
 
 После того как все вещи были сняты с пальто, все в комнате уставились на длинную юбку Инцзы. Это была длинная пышная юбка.
 
 "Что вы все пытаетесь со мной сделать? Я же девочка!" воскликнула Инцзы.
 
 Начальник Ли остановил женщину-офицера, Сяо Су, от того, чтобы снять с Инцзы юбку. "Я дам тебе шанс. Ты сдашь все, что взяла сама. Не заставляйте нас применять к вам силу. У нас уже есть доказательства!"
 
 Полицейский самого высокого ранга, которого Инцзы встречала за всю свою жизнь, был начальником небольшого участка. Это был первый раз, когда она встретила начальника округа. Эта форма и внушительные манеры не позволяли ей возразить ему.
 
 "Я сам разберусь с этим".
 
 Фэн Юй и остальные увидели нечто удивительное. Никто из них и подумать не мог, что в длинной юбке может храниться столько вещей. Особенно 5-литровая бутылка импортного пива, большая бутылка соевого масла и другие громоздкие предметы. Все эти предметы находились на теле Инцзы. Как она могла стоять прямо?
 
 На полу лежали всевозможные предметы. Общая стоимость этих предметов составляла более 1000 юаней! Импортные товары стоили дороже, и эта Инцзы выбрала много импортных товаров.
 
 "Общая стоимость этих товаров составляет 1 326,53 юаней". сказала сотрудница супермаркета после подсчета.
 
 Фэн Юй очень хотел сказать Инцзы, чтобы она сделала то, что сделала, и он отпустит ее. Это было лучше, чем магическое шоу. Даже фокусники не смогли бы справиться с этим.
 
 "Их стоимость составляет более 1000 юаней. Учитывая ваши предыдущие дела, я могу посадить вас в тюрьму более чем на 15 дней". Начальник Ли небрежно сказал.
 
 "Я все сдал". Инцзы попытался возразить.
 
 "Заткнись! У тебя есть руки и ноги, а ты воруешь у других? Ты действительно заставляешь гордиться своей семьей.
 
 Позвольте мне подумать. Я думаю, что могу отправить вас в трудовые лагеря для перевоспитания". сказал начальник Ли, тайно наблюдая за реакцией Фэн Юя. Это было самое суровое наказание, которое он мог вынести. Если Фэн Юй все еще не был удовлетворен, ему пришлось бы думать о других способах.
 
 Трудовые лагеря? Фэн Юй кивнул. Хотя он не был уверен в действующих законах, он знал, что кража не считалась серьезным преступлением. Невозможно было вынести ей суровый приговор. Перевоспитание должно быть самым суровым наказанием.
 
 "Как долго длится перевоспитание?" спросил Фэн Юй.
 
 "Определенного срока нет. Это зависит от ее успехов. Если она будет хорошо работать, то ее освободят в течение месяца". Начальник Ли увидел, как изменилось лицо Фэн Юя, и тут же добавил. "Есть люди, которые отказываются каяться и остаются в трудовых лагерях годами".
 
 Инцзы чуть не сломалась. Что? Несколько лет в трудовом лагере? Я украл всего несколько вещей, а вы хотите так строго наказать меня?
 
 Это был первый раз, когда Инцзы сожалела. Она не жалела о краже. Она жалеет, что пришла в супермаркет Тай Хуа, чтобы украсть!
 
 В этот момент вошел сотрудник службы безопасности и сказал Фэн Юю: "Менеджер Фэн, снаружи стоит крупный мужчина, назвавшийся братом Хэем. Он говорит, что пришел за своим другом".
 
 Главный актер наконец-то здесь. На лице Фэн Юя появилась лукавая улыбка.
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      Необыкновенный генийГлава 650 - Уловки (часть 2 из 3)
 
 Шеф Ли спокойно ответил: "Я хочу посмотреть, что этот мелкий преступник может сделать, чтобы называть себя братом передо мной!"
 
 Фэн Юй, начальник Ли и менеджер магазина Чжао ушли в кабинет управляющего.
 
 Wow...... этот Брат Хэй был больше и выглядел сильнее, чем Вэнь Дунцзюнь. Его рост должен быть более 1,9 м.
 
 Начальник Ли вдруг говорит: "Ты не брат Хэй. Где ваш босс?"
 
 Фэн Юй и менеджер Чжао были в замешательстве. Этот человек не брат Хэй? Откуда шеф Ли узнал об этом? Встречался ли начальник Ли с братом Хэем раньше? Этого не должно быть. Если он уже встречался с братом Хэем, то должен был сказать об этом раньше.
 
 Да Чжуан был потрясен, увидев начальника Ли в полицейской форме. Зачем здесь полиция? Брат Хэй ничего не говорил о полиции. Он просто попросил Да Чжуана приехать и забрать Инцзы. Похоже, этот полицейский - офицер высокого ранга.
 
 "Я брат Хэй. Кто тот, кто мне сейчас звонил?" - притворившись спокойным, спросил Да Чжуан. Но выражение его лица было неестественным, и он продолжал смотреть на дверь. Язык его тела уже выдавал его. Он уже думал о том, как сбежать.
 
 "Ты просто никто. Прекрати притворяться. Я вижу это с одного взгляда! Ты не можешь меня обмануть! Скажи мне, где твой босс? Он послал тебя сюда, чтобы ты стал его козлом отпущения?" спросил шеф Ли.
 
 Игры разума были самым простым способом заставить другую сторону уступить. Поскольку начальник Ли пришел помочь Фэн Юю, он должен был устроить для него шоу.
 
 Что толку арестовывать никого? Если уж арестовывать кого-то, то босса синдиката и всех его членов. Это будет огромная услуга. К счастью, у шефа Ли все еще были некоторые возможности. Он занял это место не благодаря своим связям. У него был богатый опыт, и если он не может рассказать даже этот простой трюк, то ему лучше повесить свой мундир.
 
 Этот человек был очень крупным, и как он мог смешаться с толпой, чтобы украсть вещи?
 
 "Я не знаю, о чем ты говоришь. Где Инцзы? Я пришел за ней.
 
" Да Чжуан настаивал.
 
 Фэн Юй достал свой мобильный телефон и набрал номер Yingzigave. Телефон зазвонил, и это был телефон этого человека.
 
 Да Чжуан достал мобильный телефон и показал его Фэн Юю. "Я сказал, что я брат Хэй. Где она? Мы договорились, что ты отпустишь ее, как только я приеду".
 
 "Я тот, кто звонил тебе только что. Вы не узнаете мой голос?" неожиданно сказал управляющий магазином Чжао.
 
 "Конечно. Но по телефону сейчас не очень понятно". Да Чжуан изо всех сил старался сохранять спокойствие.
 
 Теперь все знали, что этот человек не брат Хэй. Качество звука мобильных телефонов было не очень четким, но мандарин с сильным акцентом менеджера магазина Чжао сильно отличался от мандарина Фэн Юя. Любой смог бы заметить разницу.
 
 "Позвони своему боссу. Скажи ему, что если он не придет, я объявлю его в розыск по всему городу". Начальник Ли рассмеялся.
 
 Этот человек хочет стать лидером синдиката с его интеллектом? Лидер воровского синдиката должен обладать навыками и быть очень умным. В противном случае у него не будет возможности усмирить своих последователей. Этот человек был слишком глуп, чтобы быть лидером. Если бы он действительно был лидером, никто бы не захотел следовать за ним.
 
 "Я брат Хэй". Да Чжуан твердо настаивал. "Та женщина сказала нам, что ваш лидер не так уж высок. Даже если вы все хотите, чтобы кто-то выдавал себя за лидера, вы все должны найти кого-то, кто имеет некоторое сходство. И вы, и ваш лидер очень разные по росту". медленно сказал вождь Ли.
 
 Инцзы ничего не ответил. Все это было придумано вождем Ли. Хотя он не знал, кто такой этот брат Хэй, он не мог припомнить ни одного криминального босса ростом более 1,9 метра. Более того, такой рост был слишком очевиден, чтобы быть вором. Он даже не может протиснуться в окно.
 
 Вот почему шеф Ли осмелился утверждать, что брат Хэй ниже этого человека.
 
 После того, как шеф Ли закончил говорить, лицо этого человека изменилось: "Что плохого в том, что я приду? Мой босс занят чем-то другим. Он послал меня как представителя".
 
"Вы не можете представлять его интересы. Я думаю, вы все еще можете связаться со своим боссом. Позвоните ему сюда. Я поговорю с ним".
 
 Да Чжуан колебался. Он не был уверен, стоит ли ему связываться с братом Хэем. Но этот человек сказал, что внесет брата Хэя в городской список нежелательных лиц. Это значит, что он должен быть кем-то из городской полиции. Этот человек хочет поговорить с братом Хэем. Что, если переговоры провалятся, и он схватит брата Хэя?
 
 "Просто скажи мне, чего ты хочешь, и я передам сообщение брату Хэю".
 
 "Да кем ты себя возомнил?! Позвони ему и скажи, что я, Ли Чаншань, здесь. Скажи ему, чтобы был здесь в течение 10 минут! Если я не увижу его перед собой, он пострадает от последствий!" сказал начальник Ли.
 
 Да Чжуан был напуган. Он набрал номер на своем мобильном телефоне: "Брат Хэй, я позвонил по номеру ...... Errr...... Я все еще не видел сестру Инь. Здесь есть офицер полиции, и он сказал, что его зовут Ли Чаншань. Просил вас быть здесь в течение 10 минут. Хорошо. Я знаю."
 
 Положив трубку, Да Чжуан повернулся к начальнику Ли и сказал: "Я сказал брату Хэю. Он уже едет сюда. Вы можете позволить мне увидеть сестру Ин?".
 
 Инцзы привели в кабинет, и она была ошеломлена, увидев Да Чжуана. Почему Да Чжуан был здесь? Где брат Хэй?
 
 "Похоже, брат Хэй не решается прийти. Возможно, он уже в бегах. Стоит ли тебе следить за такими людьми?" Шеф Ликонт продолжал играть в игры разума. Прежде чем Инцзы успел что-то сказать, начальник Ли попросил женщину-офицера вывести Инцзы. Инцзы и Да Чжуан не могли быть заперты вместе. Начальнику Ли все равно нужно было заставить их все рассказать, чтобы получить улики против брата Хэя.
 
 Судя по выражению лица Инцзы, начальник Ли был уверен, что человек в кабинете - не брат Хэй. Его инстинкт был верен.
 
 ......
 
 Брат Хэй положил трубку и задумался на некоторое время. Затем он позвонил по телефону. После этого звонка у брата Хэя задрожали руки.
 
 Ли Чаншань был начальником полиции одного из районов, а также заместителем начальника городского управления полиции.
 
 Это была всего лишь кража у asupermarket. Нужно ли было появляться кому-то такого ранга?
 
 Брат Хэй сожалеет, что попросил Инцзы пойти в супермаркет Тай Хуа. Если он станет мишенью для такого человека, как Ли Чаншань, это приведет к тяжелым последствиям. Но, поразмыслив немного, он решил, что это был всего лишь небольшой инцидент с подменой денег. Ли Чаншану достаточно сделать небольшой выговор, а в крайнем случае, посадить в карцер на несколько ночей. Когда его выпустят, он будет избегать супермаркета "Тай Хуа". Да. Я должен пойти туда с правильным настроем и признать свои ошибки. Нет смысла идти против него.
 
 ......
 
 "Добрый день, руководители. Я - Хэй Чжи. Пожалуйста, зовите меня Сяохэй. На этот раз виновата моя женщина. Я обещаю, что проведу с ней урок и прослежу, чтобы она больше не воровала". Брат Хэй вошел в кабинет и начал извиняться. "Сяо Хэй? Скажи мне свое настоящее имя!" крикнул начальник Ли.
 
 "Меня зовут Цянь Цзин. Из-за того, что у меня более темный цвет лица, люди дали мне это прозвище". объяснил Цянь Цзин. "Цянь Цзин? Твои родители действительно знают, как тебя назвать. Судя по твоим словам, то, что ты пришла сюда воровать, это ее решение? Ты тут ни при чем?" усмехнулся начальник Ли.
 
 "Я не знаю об этом. Я уже перевернулся с чистого листа. Сейчас я управляю небольшим видеосалоном". ответила Цянь Цзин.
 
 Видеосалон? Глаза шефа Ли заблестели. Так его будет легче осудить! Примечания переводчика: "Хэй", 黑, на китайском языке означает черный цвет. Цянь Цзин" звучит так же, как "деньги приходят".
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      Необыкновенный генийГлава 651 - Фокусы (часть 3 из 3)
 
 В эту эпоху те, кто управлял видеосалонами, были в основном нечисты на руку. Они не совершали серьезных преступлений, но большинство из них распространяли порнографию!
 
 Начальник Ли знал, что перед ним нехороший человек. Но раз уж эта Цянь Цзин осмелилась рассказать ему о своем видеосалоне, то он должен был держать все эти незаконные вещи подальше. Даже если бы шеф Ликон провел рейд сейчас, это было бы пустой тратой времени.
 
 "Цянь Цзин, у тебя есть такие фильмы в твоей видеогостиной?"
 
 "Абсолютно нет. В моем видеосалоне проигрываются диски VCD, и все мои диски - оригиналы". Цянь Цзин быстро ответил.
 
 "Хорошо. Сколько раз вы туда заходили?" неожиданно спросил начальник Ли.
 
 "6 раз. Последний раз больше года назад. Я изменился в лучшую сторону".
 
 6 раз? Тогда вы считаетесь серийным преступником. Было проведено исследование серийных преступников, которые переходят на новый путь. Вероятность того, что они не вернутся к прежнему образу жизни, составила менее 1%. Преступления, совершенные ими, будут более тяжкими после каждого освобождения. Шеф Ли не стал продолжать допрос, и Фэн Юй неожиданно спросил.
 
 "Как твой бизнес в видеосалоне?".
 
 "Очень хорошо. Люди приходят каждый день, и арендный бизнес тоже идет хорошо". Хотя Цянь Цзин не знала, кто этот человек, но для того, чтобы сидеть рядом с шефом Ли, он не должен быть кем-то обычным.
 
 "Сколько вы берете за прокат дисков и сколько за просмотр фильма? Сколько всего дисков в вашем видеосалоне? Есть ли рядом с вашим видеосалоном дискотеки или ночные клубы? Используют ли они VCD-проигрыватели? О, какой марки ваш VCD-плеер?".
 
 Фэн Юй задал ряд вопросов, и все в зале были ошеломлены. Что делал менеджер Фэн? Шеф Ли тоже был в замешательстве. Почему Фэн Юй прервал его допрос таким количеством странных вопросов?
 
 Фэн Юй редко встречался с кем-то, кто управляет видеосалоном, и он хотел понять рынок.
 
 Компания Wind and Rain Electronics была детищем Фэн Юя. Он вложил в эту компанию много сил, и эта компания стала первой в Китае, стоящей впереди всех других электронных компаний. Фэн Юй не хочет, чтобы что-то пошло не так.
 
 "Прокат диска стоит 20 центов в день, просмотр фильма - тоже 20 центов. Во всех видеосалонах одинаковые цены. В нашем видеосалоне более 1 000 дисков. Я не знаю точных цифр. Поблизости есть несколько баров, которые тоже используют VCD-проигрыватели. Их бизнес также хорошо развит. Я использую VCD-плеер Wind and Rain. Это всемирно известный бренд".
 
 Цянь Цзин также был озадачен, почему Фэн Юй задал эти вопросы. Но он все равно ответил честно. Он думал, что если он покажет правильное отношение, эти люди могут отпустить его и его людей.
 
 Это было намного дешевле, чем билеты в кино, и выбор был огромен. Неудивительно, что китайские фильмы не смогли заработать в кинотеатрах. Дело было не в качестве фильмов. Именно эти видеосалоны повлияли на китайскую киноиндустрию.
 
 Становится все больше и больше маленьких ночных клубов и баров. Это означает, что в будущем продажи VCD станут лучше.
 
 "Сколько всего здесь людей?" спросил Фэн Юй.
 
 Шеф Ли был озадачен вопросами Фэн Юя. Зачем он задавал эти вопросы и как получилось, что он снова сменил тему? Единственным человеком в комнате, который знал, что творится в голове у Фэн Юя, был управляющий магазином Чжао. Он знал, что Фэн Юй владеет VCD-плеером "Ветер и дождь". Цянь Цзин также не привыкла к манере Фэн Юя задавать вопросы. Но он все же смог отреагировать. Это было потому, что он предвидел, что ему зададут этот вопрос.
 
 "Нас всего трое. Я, Да Чжуан и Инцзы. Мы втроем управляем этим видеосалоном. Я действительно не знал, что Инцзы придет и украдет у вас всех. Мне очень жаль. Я прослежу, чтобы Инцзы понесла наказание".
 
 "Похоже, ваш бизнес в видеосалоне очень хорош. Вы даже можете позволить себе мобильные телефоны". Фэн Юй улыбнулся.
 
 Владелец видеосалона может позволить себе мобильный телефон? Цены на мобильные телефоны сильно упали, но они все еще стоили 20 000 юаней. Это было эквивалентно двухлетней зарплате среднего человека!
 
 Начальник Ли сразу же понял это. "Если стоимость украденных вещей превышает 1 000 юаней, штраф составит 5 000 и не менее 15 дней в карцере. Приготовьтесь помочь ей оплатить штраф".
 
 5 000 ЮАНЕЙ!
 
 Цянь Цзин была ошеломлена. Почему штраф был таким большим? В прошлом штрафы составляли всего 200-300 юаней. Ему казалось, что даже 200-300 юаней - это очень много. Некоторые воры не могли украсть такую сумму даже за неделю. Поэтому, если кто-то из его последователей попадался, он предпочитал сидеть в тюрьме, а не платить штрафы. Цянь Цзин посмотрел на свой мобильный телефон. Он не был куплен им. Он украл его. Хотя сменить номер было сложно, это все же было возможно. Цянь Цзину не хотелось тратить деньги на покупку мобильного телефона.
 
 "Что случилось? У тебя нет 5 000 юаней? У тебя украли мобильный телефон? О, у тебя все еще есть чек на мобильный телефон? Если стоимость украденной вещи превышает 10 000 юаней, наказание будет более суровым!" Начальник Ли постучал по столу.
 
 "Это подержанный мобильный телефон. Здесь нет чека. У меня действительно нет 5 000 юаней. Поскольку она совершила правонарушение, я передам это полиции. Я не буду вас беспокоить. Я вернусь в свой магазин". Цянь Цзин повернулась и попыталась уйти.
 
 "Ты уходишь? Подожди немного. Лю Тянь, заходи!" Шеф Лишут постучал в дверь.
 
 Полицейский вошел в комнату и поприветствовал начальника Ли. "Сэр! Все в сборе".
 
 "Хорошо. Освободите этого здоровяка и тайно следите за ним. Вы не должны позволить их сообщникам сбежать! Также пошлите кого-нибудь сопровождать Сяо Су и эту женщину, чтобы они вернули все украденное. Арестуйте и тех, кто купил украденное!"
 
 "Да, господин!"
 
 Глаза Цянь Цзина расширились. Что это значит? Они хотят арестовать всех нас?
 
 "Господин, что я сделал не так? Почему вы меня арестовываете?"
 
 "Ты должен знать, что ты сделал.
 
 Эта женщина уже призналась и рассказала нам обо всех преступлениях, которые вы совершили. Неужели вы думаете, что я сейчас поверил во всю вашу чушь? Если бы не необходимость тревожить твоих сообщников, я бы вывел тебя через парадную дверь".
 
 Шеф Ли был в ярости. Он был начальником полиции района, а ему пришлось уходить через черный ход. Теперь все сводится к тому, что Да Чжуан должен привести их в гнездо и арестовать всех!
 
 Цянь Цзин понял, что его обманули. Его арестовали, а после освобождения Да Чжуана он не будет знать, что делать. Он, конечно, будет искать других членов синдиката, чтобы попросить их о помощи. И таким образом полиция сможет арестовать каждого из них!
 
 Самым непонятным было то, почему Инцзы предал его. Инцзы был единственным, кто знал, где он прячет свой тайник. Если бы Цянь Цзин знал, что Инцзы предаст его, он бы никогда не рассказал ей никаких секретов. Вот и все. Стоимость его тайника была очень высока. Он наверняка будет сидеть в тюрьме долгое время. За любые преступления, связанные с синдикатом, наказание будет очень суровым. Цянь Цзянь думал, что он здесь для переговоров с боссом супермаркета, и в крайнем случае он не вернется, чтобы украсть в этом супермаркете. Он думал, что ему удалось вернуть своих людей. Может быть, супермаркет все же даст ему немного денег, чтобы попросить их уйти. Но все оказалось вот так......
 
 ......
 
 Через 2 часа шеф Ли посмотрел на свой пейджер на поясе. Там было всего несколько слов. "Миссия выполнена!"
 
 Авансовые главы
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      Необыкновенный генийГлава 652 - Убить много зайцев одним выстрелом
 
 "Э, ты читал вечерние газеты? Городское бюро провело совместную операцию с супермаркетом Тай Хуа и арестовало воровской синдикат. Высшие чины сказали, что этот синдикат из других провинций. Они увидели, что у супермаркета "Тай Хуа" хороший бизнес, и пришли туда воровать. Но в итоге один из них был пойман охранниками супермаркета, а глава городского бюро повел своих людей арестовать более 30 человек!"
 
 "Правда? Я куплю копию позже. Эти воры были слишком жестоки. Они должны быть сурово наказаны". сердито ответил один из них. Он и раньше был обворован карманниками, когда получал зарплату. "На этот раз эти люди будут наказаны по всей строгости. Я слышал, что этот синдикат замешан во многих других преступлениях. Самое мягкое наказание для них - не менее 1 года в трудовых лагерях. Городское бюро действительно проделало огромную работу. Вот что должна делать полиция!"
 
 "Я считаю, что именно охранники супермаркета "Тай Хуа" проделали хорошую работу. Именно они поймали вора. В последний раз, когда я ходила в XX торговый центр, у меня украли кошелек, а этот торговый центр даже не побеспокоился. Супермаркет "Тай Хуа" намного лучше".
 
 "Это верно. В супермаркете Тай Хуа вещи продаются дешевле, чем в других местах. Если вы купите много вещей, то сможете сэкономить до 100 юаней!".
 
 "Да. Вчера я получил рекламную брошюру. В ближайшие выходные будет распродажа".
 
 "Правда? В эти выходные будет еще одна распродажа? Я думала, на прошлой неделе была распродажа? Почему они устраивают распродажи каждую неделю?"
 
 "Кто знает? В любом случае, мы будем теми, кто от этого выиграет. Я пойду в эти выходные. Ты идешь?"
 
 "Да. Даже если я ничего не куплю, побродить по витринам там тоже неплохо. Там слишком просторно".
 
 ......
 
 Брат Хэй и его сообщники были арестованы, и начальник Липур специально дал знать другим, что они были задержаны в супермаркете Тай Хуа. Это была форма сдерживания других воров.
 
 Это было предупреждением всем преступникам, что они не должны нападать на супермаркет Тай Хуа!
 
 Фэн Юй также использовал свои связи, чтобы опубликовать это происшествие в вечерних газетах. С одной стороны, это была похвала городскому полицейскому управлению и местной полиции, особенно начальнику Ли. С другой стороны, это была реклама супермаркета Тай Хуа. И, наконец, довести до сведения преступников, что с супермаркетом "Тай Хуа" не стоит шутить. Когда эта новость была опубликована, шеф Ли сразу же позвонил Фэн Юю, чтобы поблагодарить его. Эта статья повысит репутацию полиции и его самого. Хотя он не получит прямого повышения, вышестоящее начальство заметит его и будет иметь о нем хорошее впечатление.
 
 В ходе этой операции было найдено много украденных товаров. Владельца большинства этих товаров найти не удалось, и полиция решила разобраться с этим внутри организации. Часть найденных вещей будет передана в городское бюро, а остальное будет распределено между полицейскими участками. Местные полицейские участки получат больше средств, а полицейские станут более мотивированными.
 
 Вы хотите, чтобы полицейские работали усерднее и были более мотивированы, но их возмещение было задержано на несколько месяцев. Как они могут быть мотивированы и увлечены своей работой?
 
 Все преступники знали о супермаркете "Тай Хуа" благодаря этому сообщению. Хотя в супермаркете "Тай Хуа" постоянно толпился народ, воры все равно избегали этого места из-за брата Хэя. В прошлом за кражу наказывали максимум 3-5 днями лишения свободы. В более тяжелых случаях - на 2 недели. Но брат Хэй и его сообщники были обвинены в суде!
 
 Это была всего лишь мелкая кража, и наказание не должно было быть таким суровым.
 
 Но даже если эти преступники не знали, что именно произошло, это было правдой. В статье говорилось, что все 30 с лишним человек из синдиката будут приговорены к тюремному заключению. Супермаркет Тай Хуа - страшное место, к которому никто не осмеливается приближаться.
 
 Пекин был большим городом.
 
 Кроме супермаркета "Тай Хуа", было еще много мест, где они могли украсть. Эти места не будут страшными.
 
 В газетном репортаже также сообщалось, что все охранники супермаркета "Тай Хуа" - бывшие солдаты. Все они были подтянутыми и ловкими. Если вор попадался, его избивали эти охранники. Это была обычная практика.
 
 Полиция также знала об этом. Но им было все равно. Если общественность увидит это, будет еще хуже. Публика тоже присоединится к избиению вора!
 
 В общем, воры получат худшее обращение среди всех преступников.
 
 Супермаркет "Тай Хуа" также создал рекламу этому инциденту. Они рассказали об этом инциденте в форме истории по радио. Название "Супермаркет Тай Хуа" повторялось в сюжете несколько раз. Они хотели, чтобы название их супермаркета запомнилось слушателям.
 
 Пока слушатели будут интересоваться этим супермаркетом, они будут заходить в него, когда будут проезжать мимо Tai Hua Supermarket. Неосознанно они станут клиентами Tai Hua Supermarket.
 
 Те, кто уже побывал в супермаркете "Тай Хуа", захотят посетить это место снова. Там всегда была какая-то акция.
 
 На самом деле, в супермаркете "Тай Хуа" каждый день проводятся акции. Это было установлено еще до его открытия. Там был широкий выбор товаров, и каждый день эти бренды по очереди проводили акции. Сегодня ваша очередь, и вы должны иметь специальную акционную цену на свои товары, даже если вы не хотите. Это не ваша очередь, и вы хотите продвигать свою продукцию? Нет проблем. Сначала заплатите!
 
 Несмотря ни на что, супермаркет будет иметь прибыль. Затраты на рекламные акции будут покрыты брендами. Это также увеличит клиентов, продажи, репутацию супермаркета. Каждую неделю будут печататься новые рекламные листовки. Кроме того, в праздничные сезоны будет проводиться больше программ для покупателей. Все они были организованы менеджерами супермаркета.
 
 По мере увеличения числа покупателей супермаркета, в сочетании с этим инцидентом, люди поняли, что безопасность в супермаркете "Тай Хуа" отличная, и появилось больше запросов о пустующих торговых площадях в супермаркете "Тай Хуа".
 
 В прошлом многие считали, что арендная плата слишком высока. Кроме того, у корпорации Tai Hua Supermarket было состояние, которое отталкивало многих потенциальных покупателей. Но эти люди увидели, что в супермаркете Tai Hua есть транспорт и безопасность, и изменили свое мнение.
 
 Независимо от того, насколько хорош был товар, ни один бизнесмен не стал бы продавать свою продукцию в месте с низким людским трафиком. Эти бизнесмены думали, что толпа в супермаркете "Тай Хуа" продержится всего несколько дней после открытия, и после этого покупателей не будет. В конце концов, ажиотаж сойдет на нет. Это было нормально.
 
 Но вскоре они поняли, что в супермаркете "Тай Хуа" каждый день проводятся акции. Хотя количество покупателей было не таким большим, как в первые несколько дней, оно все равно было очень высоким. В выходные дни количество покупателей было почти таким же, как в день открытия.
 
 Это было отличное место для открытия своих магазинов. Эти бизнесмены больше не колебались. Они обратились в корпорацию Tai Hua Supermarket, чтобы попытаться арендовать несколько торговых площадей. Первыми обратились предприниматели, занимающиеся ювелирными изделиями и аксессуарами. Они были удовлетворены транспортной ситуацией и безопасностью в супермаркете "Тай Хуа" и чувствовали себя уверенно, открывая там свои магазины.
 
 Эти магазины были наиболее обеспокоены безопасностью и надежностью. Они были уверены в супермаркете Тай Хуа!
 
 ......
 
 "Менеджер Фенг, после того, как мы объявили, что наши сотрудники службы безопасности поймали вора, многие компании обратились к нам с предложением арендовать магазины. Я думаю, что все наши магазины будут сданы в аренду в течение этого месяца. Нам также не нужно снижать арендную плату!"
 
 "Хорошо. Выбирайте те компании и бренды, которые пользуются репутацией. Мы не должны допустить, чтобы наша репутация была подмочена из-за прибыли. У тебя должно быть больше опыта в этом, чем у меня. Я предоставлю все тебе".
 
 Если бы этим вопросом могли заниматься другие, Фэн Юй не стал бы делать это сам.
 
 Именно поэтому эти люди и были наняты.
 
 В их супермаркете был пойман вор, и это не должно быть хорошей приметой. Но кто мог ожидать, что все обернется именно так?
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 4 предварительным главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081824
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      Необыкновенный генийГлава 653 - Продажа карт за деньги (часть 1 из 4)
 
 Был почти конец августа. Все торговые площади в супермаркете TaiHua были сданы в аренду. Это произошло гораздо быстрее, чем ожидалось.
 
 Основная причина заключалась в количестве покупателей в TaiHua Supermarket. Вскоре филиалы супермаркетов "Тай Хуа" стали достопримечательностями своих городов.
 
 Супермаркет Tai Hua продемонстрировал свои мощные связи и потенциал. Все эти компании были слишком умны, чтобы отказаться от такой возможности. Кто-то однажды сказал, что KFC и McDonalds стали успешными благодаря двум факторам. Во-первых, это брендинг, а во-вторых, месторасположение.
 
 Простой пример: если KFC и McDonalds откроют свои рестораны в деревнях, они не получат никакой прибыли, даже если жители деревни будут знать, что это международные рестораны быстрого питания. Это потому, что в деревнях слишком мало людей и у них нет возможности тратить деньги.
 
 Почему франчайзи KFC и McDonald's пришлось нанять профессионалов для выбора места? Потому что они должны убедиться, что там будет достаточный людской поток, что является самым важным. Не каждый будет проделывать весь путь, чтобы посетить ваш ресторан, потому что ваш ресторан - это международный бренд.
 
 Честно говоря, фастфуд тоже не очень вкусен. Многие магазины могут повторить тот же вкус. Именно поэтому многие другие бренды ресторанов быстрого питания смогли быстро вырасти. Им нужно только подходящее место и вкусная еда, и их бизнес будет в порядке.
 
 Хотя супермаркеты "Тай Хуа" сдавали все свои торговые площади в аренду, арендная плата взималась ежегодно, но в первый год аренда была очень дешевой. И Tai Hua Supermarket, и эти компании хотели протестировать рынок.
 
 Корпорация Tai Hua Supermarket хотела посмотреть, сколько смогут заработать эти компании, прежде чем решить, стоит ли повышать арендную плату в следующем году. Компании также беспокоились о том, что "Тай Хуа Супермаркетс" продолжит наплыв покупателей.
 
 Если толпа утихнет через два месяца, они понесут убытки. С таким количеством магазинов, сданных в аренду, и депозитами, размещенными брендами, корпорация "Супермаркет Тай Хуа" собрала огромную сумму. Но ФуГуанчжэн, видя, что супермаркеты "Тай Хуа" нарасхват, решил, что 20 филиалов - это слишком мало. Он хочет иметь по крайней мере 3 супермаркета в каждой провинции. В густонаселенных провинциях и городах должно быть больше филиалов. Фу Гуанчжэн получил известие о том, что Carrefour уже находится в Китае и занимается поиском мест для размещения магазинов. Он слышал, что они выйдут на китайский рынок в следующем году. В настоящее время они нацелены только на два города - Пекин и Шанхай.
 
 В настоящее время Carrefour все еще не считает, что Китай подходит для гипермаркетов. Но это потому, что они не видят рыночного потенциала китайцев. Население Китая очень велико, и у таких гипермаркетов есть потенциал для роста.
 
 Когда Carrefour открывал свои супермаркеты во Франции, экономика Франции была хуже, чем экономика Китая сейчас. Кроме того, руководитель Walmart в Азии распространил информацию о том, что он заинтересован в китайском рынке. Если эти две крупные корпорации войдут в Китай со своими гипермаркетами, то они станут самыми сильными конкурентами Tai Hua Supermarket.
 
 Это были не единственные угрозы. Фу Гуанчжэн также знал, что многие люди зарегистрировали компании в нескольких городах. Они хотели подражать операционной модели Tai Hua Supermarket и создать сети супермаркетов.
 
 У этих компаний была поддержка местных властей, и они смогут развиваться быстрее, чем Tai Hua Supermarket.
 
 Возможно, эти компании не смогут открыть много больших супермаркетов, как Tai Hua Supermarket, но у них не будет проблем, если они откроют только один. Если им это удастся, они создадут целую сеть супермаркетов.
 
 В городе Бинг был государственный супермаркет, который начал подготовку. Они были быстрыми.
 
 Прежде чем Фу Гуанчжэн успел отреагировать, они были готовы, и открытие было назначено на октябрь!
 
 Корпорация "Тай Хуа Супермаркет" стала врагом общества в отрасли! Если бы хорошие места заняли другие компании, это помешало бы развитию "Тай Хуа Супермаркет".
 
 Фу Гуанчжэн был обеспокоен этим. Ли Цзекай, Супермен Ли и Фу Жунбин также видели эту проблему.
 
 У них было несколько вариантов. Первый - увеличить свои инвестиции и использовать эти деньги для создания большего количества супермаркетов. Второй - взять кредиты. Но корпорация Tai Hua SupermarketCorporation вложила много денег в бизнес и имела основные средства, но стоимость бренда еще не была высокой. Сумма, которую они могли бы взять в кредит, была невелика.
 
 Третьим вариантом было использование всей прибыли и ликвидных активов Tai Hua Supermarket, включая депозиты от брендов.
 
 Но в это время Фэн Юй предложил другой вариант. "Но вы все должны знать, что если мы будем расширяться так агрессивно, мы не заработаем много денег. Это означает, что наши средства будут заперты надолго. Это не лучший вариант. Мы потратили много времени на поиск мест для наших первых 20 филиалов. Если мы поспешим открыть больше супермаркетов, то обязательно наделаем ошибок".
 
 "Мы тоже это знаем. Но наша корпорация супермаркетов "Тай Хуа" не сможет соперничать с Walmart и Carrefour. Когда они выйдут на рынок, им наверняка будут предоставлены некоторые льготы от правительства. Если им удастся закрепиться на рынке, они отнимут большую часть его доли. Кроме того, эти имитаторы отнимут часть нашей доли рынка. Если они заберут все хорошие места, то нам будет трудно открыть там свой супермаркет. Сейчас мы должны ускорить наши планы по расширению и зарезервировать эти хорошие места. По крайней мере, мы должны подписать несколько соглашений с местными властями". Фу Гуанчжэн сказал.
 
 "Я знаю, о чем вы говорите. Я не против расширения.
 
Я лишь считаю, что нам не нужно увеличивать наши инвестиции. Взять кредит - это одно из решений. Хотя сумма, которую мы можем получить, невелика, ее должно хватить, чтобы открыть еще 10 гипермаркетов. Я хочу сказать, что использование прибыли и средств Tai HuaSupermarket также является хорошим решением". Фэн Юй улыбнулся и объяснил.
 
 "Брат Фэн, мы можем привлечь средства в течение короткого времени, если используем прибыль и средства супермаркета. Если у компании возникнут проблемы с движением денежных средств, мы можем влить деньги в компанию. Но это повлияет на имидж нашей компании. Люди могут подумать, что мы - подставная компания". Ли Цзека нахмурился и сказал.
 
 Супермен Ли согласился продолжать инвестировать, а Ли Цзекай был против идеи использовать все средства и прибыль компании.
 
 "Я помню, что в наших супермаркетах Tai Hua до сих пор не введены членские карточки и карточки для покупок. Думаю, мы должны использовать потенциал этих двух видов карт!" загадочно сказал Фэн Юй. Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081825

    
  





  Экстраординарный гений Глава 650


  

    
      Необыкновенный генийГлава 654 - Продажа карточек за деньги (часть 2 из 4)
 
 Членские карточки и карточки для покупок? У этих двух карт огромный потенциал? Все сотрудники высшего руководства были в замешательстве. Почему они не знали о потенциале этих двух видов карт?
 
 В супермаркетах Гонконга также были членские карты и карты для покупок. Продажи этих карт были весьма скромными. Это было не так выгодно, как утверждает Фэн Юй.
 
 Членские карты использовались только для идентификации членов клуба. Членские карты супермаркетов давали членам клуба только некоторые преимущества и ничего больше.
 
 Карты для покупок были подарочными картами. Покупатели могли использовать их для оплаты своих покупок.
 
 "Похоже, что все здесь мне не верят. У всех вас больше опыта, чем у меня, в индустрии супермаркетов. Но все вы не понимаете китайскую культуру! Все вы забеспокоились, когда я хотел открыть супермаркеты в самом начале. Вы все думаете, что риск слишком велик, если мы откроем больше супермаркетов. Но теперь все вы больше меня хотите открыть больше филиалов".
 
 Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна и остальных и продолжил: "Все ли из вас поняли, что в Китае уже есть частные клубы в Гуанчжоу, Пекине, Шанхае, Тяньцзине и многих других городах? Чтобы попасть в эти клубы, нужно иметь членскую карточку".
 
 "Для всех вас членская карта - это только карта для накопления баллов или дисконтная карта. Но все вы забываете слово "член". Это форма идентичности и статуса".
 
 Фу Гуанчжэн и остальные все еще были в замешательстве. Членство в клубе - форма идентификации и статуса? Членские билеты так важны? Разве не для того, чтобы привлечь клиентов и увеличить количество их возвращений?
 
 Фэн Юй вздохнул, глядя на озадаченное выражение лица каждого. Все они не знали, что китайцы в эту эпоху любят сравнивать себя с другими. В супермаркете, когда покупатель является членом клуба, а видит кого-то, кто им не является, у него возникает чувство превосходства.
 
 "В наших супермаркетах есть парковки, и мы берем с них плату за парковку.
 
 Но все вы должны знать, что в Чинанове не так много машин. Некоторые машины не хотят платить за парковку и предпочитают припарковаться вдоль дороги и пройти еще несколько шагов. Поэтому не так много людей паркуют свои машины на наших стоянках. Но что если у покупателей будут наши членские карточки, и они смогут накапливать баллы и получать бесплатные парковки? Если каждый месяц мы будем устраивать день члена клуба, чтобы позволить им пользоваться скидками для членов клуба? Или члены клуба будут получать приоритетные очереди у кассы?".
 
 В любом случае, на парковках было не так много машин. В первую очередь, они не собирались зарабатывать на парковке. Но с такими льготами для членов клуба многие люди с машинами захотят стать членами клуба. Для них это будет удобнее. Им не нужно будет нести покупки и идти пешком до машины. Не все члены клуба будут свободны в День члена клуба. Но это будет стимулировать продажи. Это был эффект бандвагона. Китайцы любят многолюдные места. Когда они видят много людей, делающих покупки в супермаркетах Tai Hua, им становится любопытно, и они хотят присоединиться.
 
 Приоритетная очередь для членов клуба решит проблему людей, не желающих стоять в очереди. Они даже могут установить кассу только для членов клуба. Это позволит членам клуба чувствовать свое превосходство над нечленами.
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзекай посмотрели друг на друга. Им показалось, что в словах Фэн Юя есть смысл. В этом нет ничего особенного, но если они смогут хорошо прорекламировать это, то смогут продать много членских карточек.
 
 "Как покупатели подают заявку на членство? В Гонконге мы обычно выдаем членские карточки, когда покупатель совершает покупку на определенную сумму в одном чеке. Кроме того, членам клуба начисляются баллы за потраченную сумму, и они могут использовать их для получения скидок". Фу Гуанвэй сказал.
 
 "Раздавать бесплатно? Конечно, нет. Наши членские билеты нужно покупать! Членство будет двух видов. Обычные членские карточки будут называться VIP-картами. Членские карты более высокого уровня будут называться SVIP-картами.
 
 Обычная VIP-карта будет продаваться за 30 юаней, а SVIP-карта - за 200 юаней".
 
 "200 юаней за карту? В Гонконге такая цена невелика, но это Китай. Будут ли люди покупать ее? Эта цена составляет почти половину месячной зарплаты среднего человека. Неужели они потратят такую сумму только для того, чтобы получить членскую карточку?" Ли Цзекай нахмурился. На самом деле он хотел сказать Фэн Юю, что даже в Гонконге никто не купит членскую карту по такой цене.
 
 Фэн Юй покачал пальцем. "Например, бесплатная парковка не будет предлагаться рядовым членам, поскольку большинство из них не могут позволить себе иметь машину. Карты SVIP предназначены для состоятельных людей или людей с определенным социальным статусом. Для них 200 юаней - это ничто. Я даже считаю, что 200 юаней - это слишком мало".
 
 "Как вы думаете, сколько членских билетов мы сможем продать?" спросил ФуГуанчжэн.
 
 Фэн Юй показал один палец.
 
 "1,000?"
 
 "10,000 SVIP карт...... на филиал".
 
 "10,000? На супермаркет? Вы говорите, что мы можем заработать 40 миллионов юаней только на одних SVIP-картах? Не кажется ли вам, что вы слишком оптимистичны?" спросил Фу Гуанчжэн.
 
 "Нет. Я даже могу сказать, что 10 000 может и не хватить. Наши супермаркеты объявят покупателям, что у нас есть только 3 000 членских билетов VIP-персон на филиал. Остальные люди могут получить только обычные членские билеты".
 
 "Голодный маркетинг?" Фу Гуанчжэн знал, о чем думает Фэн Юй. Но маркетинг голода не мог быть легко осуществим. Многие компании пытались, но потерпели неудачу. "Это верно. Вы все не понимаете, о чем думают китайцы. Чем меньше доступных вещей, тем больше людей захотят их получить. Чем больше людей хотят, тем больше они готовы купить". Фэн Юй уверенно ответил.
 
 "Тогда какова общая прибыль, которую мы можем получить от членских карт?"
 
 "Не менее 100 миллионов юаней! Даже если члены клуба будут делать скидки, мы все равно получим прибыль. Мы также можем очистить наши остатки в день членов".
 
 "Хорошо.
 
 Даже если это будет успешным, как вы сказали, но 100 миллионов юаней нам хватит только на создание двух гипермаркетов".
 
 Фэн Юй спокойно ответил. "Это то, что я собираюсь сказать дальше. Торговые машины. Хотя наши супермаркеты ввели карточки для покупок, мы не нанимали никого для продвижения этих карточек. Эти карты просто лежат на кассах. Цены на эти карты не низкие, и не должно быть много запросов, верно?"
 
 Фу Гуанвэй кивнул. "Все верно. Мы пытались продвигать эти карты, но многих покупателей отпугнули ценники. Мы все еще обсуждаем, стоит ли вводить карточки меньшего номинала, чтобы люди могли выкупать их в качестве бонусов для сотрудников компании".
 
 Фэн Юй закатил глаза на Фу Гуанвэя. Они неправильно позиционировали эти торговые карты. Эти карты могут выдаваться компаниями в качестве льгот для своих сотрудников. Но сколько компаний в Китае готовы предоставлять такие льготы? В чем преимущества карт для покупок? Для использования этих карт не требуется ни имен, ни фамилий. Никому не нужно беспокоиться, даже если они приняли эти карты, так как там нет имен. Я могу утверждать, что подобрал эту карту на улице и собирался передать ее в полицию.
 
 Пользоваться этими Shopping cards также очень удобно. В супермаркетах Тай Хуа есть всевозможные товары. Эта торговая карта эквивалентна карте банкомата, только ее можно использовать только в определенных местах.
 
 Карты для покупок похожи на ваучеры для покупок. Но разница в том, что карты не так легко повредить и их удобнее носить с собой. Самый большой номинал ваучеров, доступный в Китае, - 100 юаней. Если кто-то собирается подарить ваучеры на 10 000 юаней, это будет одна толстая пачка ваучеров.
 
 "Вы все еще не нашли правильного применения этим шопинг-картам. Настоящее назначение этих шопинг-карт -...... подарки!".
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
.
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081826
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      Необыкновенный гений
 
 Глава 655 - Продажа карт за деньги (часть 3 из 4)
 
 Угостить меня кофе или дать чаевые Покупать карты в качестве подарков?
 
 После того, как Фэн Юй сказал это, все были в замешательстве. Карточки для шопинга были просто как ваучеры на покупки. Как эти карты могут быть подарком? Какой смысл дарить эти карты в качестве подарков? Правильнее было бы подарить наличные.
 
 Фу Гуанчжэн пробыл в Китае довольно долго. Он узнал, что хотя у китайцев нет культуры обмена подарками, многие чиновники любят принимать подарки. Больше всего они предпочитали дарить наличные. Глаза Фу Гуанчжэна загорелись. Карты для покупок = наличные!
 
 Именно так. Карты для покупок можно использовать для приобретения многих вещей, включая холодильники, телевизоры, VCD-плееры и т.д. Это почти то же самое, что и наличные.
 
 Фэн Юй увидел выражение лица Фу Гуанчжэна и улыбнулся. "Теперь ты понимаешь?"
 
 "Да. Этот подарок в основном предназначен для лидеров?"
 
 Фэн Юй кивнул. "Верно. Но он не ограничивается только лидерами. Это родители, родственники, будущие родственники, старейшины или те, кто помогал тебе раньше. Во время праздников выбор подарков - это всегда большая головная боль. Если вы купите не тот подарок, то потратите деньги впустую и не получите взамен никакой благосклонности. Но если вы подарите наши карты покупок, другой участник сможет использовать их для покупки всего, что ему нужно".
 
 "Кроме того, мы можем установить срок действия карт покупок. Например, 3 месяца. Если эта карта не будет использована в течение 3 месяцев, то кредит на ней исчезнет. Таким образом, люди, получившие эту карту, будут спешить ее потратить. Не думайте, что это снизит их покупательную способность. Люди не будут использовать эти карты для покупки продуктов. Они будут использовать их для покупки крупных товаров. Эти крупные покупки - не предметы ежедневной необходимости, такие как туалетные рулоны или зубные щетки. Если они захотят купить эти вещи, они вернутся за покупкой снова".
 
 "Самое главное, когда люди покупают вещи по картам, они стараются полностью использовать кредитные средства.
 
 Они знают, что если они не используют все кредиты, то по истечении срока действия их нельзя будет использовать. Поэтому они либо покупают больше товаров, либо выбирают то, что соответствует сумме карты. Чаще всего общая сумма покупки будет больше, чем номинал карты. Это означает, что эти люди будут не только использовать карты, но и тратить наличные".
 
 Высший руководящий состав супермаркета "Тай Хуа" был в восторге от Фэн Юя. Никто из них не думал об этом раньше. Сотрудники семьи Фу были смущены. Они столько лет работали в супермаркетном бизнесе, но не знали об этой стратегии. Даже Фэн Юй, новичок в этой отрасли, смог придумать такую идею. Они зря потратили все свои годы в этой отрасли!
 
 "Менеджер Фэн, какие номиналы торговых карт мы должны ввести?"
 
 "500, 1,000, 3,000, 5,000 и 10,000 юаней. Будет 5 различных номиналов торговых карт. Тип 500 юаней - это те, о которых вы все говорите. Компании будут покупать их, чтобы выдавать своим сотрудникам в качестве бонусов или вознаграждений. Конечно, люди также могут покупать их для своих родителей или старших. Когда люди зарабатывают деньги и хотят подарить их родителям, родители обычно не тратят деньги на себя. Но если речь идет о карте для покупок, ценность которой исчезает через 3 месяца, родители будут вынуждены потратить деньги. С картами номиналом 1 000 тоже самое. Людям нужно будет сделать несколько подарков начальству в своей компании или оказать ответную услугу. Карты номиналом 3 000, 5 000 и 10 000 юаней в основном используются в качестве подарков руководителям или чиновникам. Преимущество таких карт в том, что на них нет никаких записей о том, кто их купил, на карте нет ни пин-кода, ни имени. Имея эту карту в руках, вы можете просто использовать ее".
 
 "Это и есть преимущество карты? А если карта потеряется?" - спросил Фу Гуанвэй.
 
 "Это их потеря, если они потеряют свои карты. Мы тут ни при чем. В Китае есть комиссия по проверке дисциплины.
 
 Это то же самое, что и гонконгская Независимая комиссия по борьбе с коррупцией. Они будут проводить выборочные проверки банков и финансов правительственных чиновников. Стоимость этой торговой карты не может быть внесена в банк. Даже если их поймают с этой картой, они могут просто сказать, что выиграли в лотерею или подобрали ее на улице. Чиновники с радостью примут их".
 
 Коррупция всегда была проблемой. Даже до того, как Фэн Юкаме вернулся в эту жизнь, коррупция все еще существовала в Китае. Эта проблема была во всех странах. Фэн Юй лишь хотел изменить практику выдачи наличных денег на карточки для покупок. "Брат Фэн, как ты думаешь, сколько карточек мы продадим?" спросил Ли Цзекай.
 
 "Это определенно будет намного больше, чем членских карточек!"
 
 В прошлой жизни у Фэн Юя был друг, который работал в Carrefour. В праздничные сезоны Carrefour вводил эти карточки, и каждая торговая точка продавала их на несколько сотен миллионов! Во время празднования середины осени и Лунного Нового года некоторые филиалы продавали карты на сумму более 1 млрд юаней. Позднее правительство ввело ограничение на эти карты, чтобы ограничить их стоимость. Но каждый месяц все равно продавались карты на сотни миллионов юаней.
 
 Экономика сейчас была не так хороша, как 10 или 20 лет спустя. Но Фэн Юй знал, что если они правильно реализуют карты, то каждый филиал сможет продать не менее 20 миллионов юаней. Карты номиналом 5 000 и 10 000 юаней также будут хорошо продаваться.
 
 20 филиалов смогут выручить 500 миллионов юаней от продажи этих карточек. Скоро будет День учителя, а после него - Праздник середины осени и национальные праздники. Это был пик сезона для торговых карт.
 
 В ближайшие 6 месяцев наступит Новый год и Лунный Новый год. Сумма, вырученная от продажи этих торговых карт, будет огромной.
 
Хотя эта торговая карта должна по-прежнему использоваться в супермаркетах, она будет стимулировать продажи супермаркетов, и они смогут быстро получить наличные деньги. Самое главное, это создаст ложное представление о хорошем бизнесе, и они смогут использовать это, чтобы занять больше денег у банков. С кредитами и прибылью не составит труда привлечь более миллиарда юаней в ближайшие 6 месяцев. Это означает, что они смогут открыть еще 20 филиалов.
 
 Таким образом, они смогут открыть филиалы почти во всех провинциях. В остальных городах, кроме тех, что еще не развиты, будет от 2 до 3 филиалов.
 
 Корпорация Tai Hua Supermarket сможет построить свои филиалы в лучших местах в каждом городе. Им не нужно беспокоиться о том, что Carrefour или Walmart получат хорошие места раньше них. Им также не нужно беспокоиться о тех небольших супермаркетах, которые пытаются им подражать. Tai HuaSupermarket Corporation станет корпорацией номер один в Китае. Возможно, в будущем она даже войдет в пятерку лучших мировых брендов супермаркетов.
 
 Однако Tai Hua Supermarket Corporation все еще должна опасаться тех, кто следует за тенденциями. Все знали, что Walmart в течение нескольких лет занимала первое место в рейтинге Fortune 500. Но в будущем некоторые компании из списка Fortune 500 работали в сфере розничной торговли, и их модель работы была похожа на Walmart.
 
 Даже такой сильной компании, как Walmart, пришлось столкнуться с конкурентами. Некоторые из этих конкурентов работали даже лучше Walmart в плане доходности, а их годовая прибыль была даже выше, чем у Walmart.
 
 Быть первым в отрасли не означает, что вы будете владеть всей долей рынка. В предыдущей жизни Фэн Юя в Китае также было много сетей супермаркетов. Все они были конкурентами.
 
 Сейчас стратегия Tai Hua Supermarket заключалась в том, чтобы занять все первоклассные места, чтобы не позволить последователям тренда получать прибыль. Это остановит их рост!
 
 Комиссия по проверке дисциплины
 
 https://en.wikipedia.
 
org/wiki/Центральная_комиссия_по_дисциплине_инспекции
 
 Независимая комиссия по борьбе с коррупцией
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Independent_Commission_Against_Corruption_(Гонконг)
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081918
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      Необыкновенный генийГлава 656 - Продажа карт за деньги (часть 4 из 4)
 
 Далее все начали обсуждать маркетинг карт.
 
 Реклама была просто необходима. Но какие средства массовой информации следует использовать и какой тип рекламы больше подходит. "Я считаю, что рекламы на городских телеканалах будет достаточно. В течение месяца каждый житель города узнает о наших членских и торговых картах. Кроме того, рекламные слоты на местных телеканалах дешевле. Мы размещали рекламу на них перед открытием, и результаты хорошие". сказал Фу Гуанчжэн.
 
 Ли Цзекай придерживается другого мнения: "Реклама на городских телеканалах - это пустая трата денег. Нам нужно только дать людям знать об этом событии. Я думаю, что раздача листовок - самый простой и эффективный способ. Все это время мы нанимали много людей для раздачи листовок. Кроме того, мы можем сэкономить на рекламе".
 
 "Как мы можем полагаться только на листовки? Мы продаем членские карты SVIP и карты покупок с высокой стоимостью. Целевой рынок - крупные клиенты. Вы видели, чтобы крупные клиенты брали листовки на улицах? Они все время за рулем". Фу Гуанвэй ответил.
 
 "Мы можем разместить листовки на их машинах. Я видел много машин с листовками и брошюрами на лобовом стекле". возразил Ли Цзекай.
 
 "Я. Если это будешь ты, ты прочтешь? Листовку либо бросят на пол, либо выбросят в урну. Никто не будет приносить ее в машину. Я думаю, что лучший способ - это рекламировать ее возле наших супермаркетов. Мы можем использовать большую надувную куклу и громкоговорители. Затраты будут мизерными, а эффект - эффективным. Это также привлечет больше покупателей. В супермаркете мы объявим об этом через наши системы P.A. и плакаты".
 
 Способ Фу Гуанвэя считался традиционным. Так поступала их семья в Гонконге, и это было весьма полезно. Но Фу Гуанвэй не знал, что его семья использовала этот метод потому, что телереклама в Гонконге стоила дорого, и у них было много конкурентов.
 
 Но в Китае плата за рекламу была невысокой, и у супермаркета "Тайхуа" по-прежнему не было конкурентов. Супермаркет "Тайхуа" только открылся, и у него еще не было стабильного потока покупателей. Поэтому Фэн Юй больше склонялся к рекламе на телевидении.
 
 Но размещать рекламу на городской телестанции было нецелесообразно. Фэн Юй по-прежнему считал, что им следует размещать рекламу на радио и в газетах.
 
 "Я думаю, что радио и газеты наиболее подходят для рекламы. Во-первых, зрительская аудитория городских телеканалов невелика. У бизнесменов нет времени смотреть телевизор. Они просто читают газету на работе или слушают радио за рулем. После работы они либо встречаются с клиентами, либо идут отдыхать. Лишь немногие смотрят телевизор. Даже если они будут смотреть телевизор, они будут смотреть только CCTV".
 
 "В настоящее время газета является основным источником информации. Неважно, кто вы - рабочий, бизнесмен, государственный служащий или обычный человек, вы все равно будете читать газету. Даже в нашей компании газеты есть везде".
 
 "Брат Фэн, ты когда-нибудь задумывался об уровне грамотности? Все еще есть много неграмотных людей". напомнил Фу Гуанчжэн.
 
 Фу Гуанчжэн пробыл в Китае довольно долго и видел много неграмотных людей. Некоторые из них были даже лидерами. Газеты могут быть основным средством массовой информации, но все еще есть люди, которые их не читают.
 
 "Я знаю, что есть люди, которые не умеют читать. Но большинство из них находятся в сельской местности и сельских районах. В городах их не так много. Вы находитесь в Китае довольно долгое время. Сколько неграмотных людей вы видели? В городах уже много лет организуются вечерние курсы для взрослых. Я признаю, что в городах все еще есть неграмотные, но их совсем немного. Мы также можем поработать над нашими объявлениями, чтобы предотвратить это".
 
 "Газетные объявления все еще могут быть разными?" Ли Цзека нахмурился.
 
 "Конечно. Например, мы можем включить в наши объявления юмор. Я думаю, что все вы здесь читали комиксы, верно?" спросил Фэн Юаск.
 
 "Да!
 
" Фу Гуанвэй взволнованно поднял руку. Но когда он заметил, что все смотрят на него, он слабо опустил руку. "Я действительно читаю комиксы. Больше всего мне нравятся ." "Брат Фэн, как ты думаешь, у тех людей на работе будет время читать комиксы? Они для детей". сказал Ли Цзэкай и бросил отстраненный взгляд на Фу Гуанвэя. Фу Гуанвэй разозлился и посмотрел на него в ответ. Кто из гонконгцев раньше не читал? Ты еще смеешь называть себя гонконгцем?!
 
 "Я не говорю об этих боевых комиксах. Вы все видели эти 4-панельные комиксы? С помощью 4 панелей можно рассказать простую и смешную историю. Например, на первой панели можно показать человека, который ищет место для парковки вдоль дороги. На второй панели показано, как другой мужчина въезжает на парковку, а первый мужчина смеется над ним за то, что он зря потратил деньги. Третья панель показывает человека, въехавшего на парковку, который достает членскую карточку SVIP. На последней панели тот человек, который припарковался на парковке, выходит и показывает свою карточку SVIP, где он припарковался бесплатно!".
 
 Фу Гуанчжэн и остальные услышали, что сказал Фэн Юй, и нахмурились. Это покажет преимущества их членских карточек и кажется гораздо более интересным. Когда люди читают газеты, они также смотрят на фотографии. Но все они не были уверены, что это сработает.
 
 "Я привожу лишь пример. Мы все еще должны нанять профессионалов, чтобы сделать это. Но я могу гарантировать, что такая реклама легко привлечет людей, и люди ее запомнят". Еще одно преимущество рекламы в газетах - мы можем покупать рекламные места по дням или неделям, в то время как для телевизионной рекламы нужно покупать места минимум на месяц. Я знаю одну дизайнерскую фирму, которая собирается придумать такой вид рекламы".
 
 "Это правда. Телеканалы не позволят нам размещать рекламу в течение нескольких дней, если только мы не заплатим им высокую ставку. Но это увеличит наши расходы". Заместитель генерального директора сказал.
 
 "Другое средство массовой информации - это радио. Реклама на радио должна транслироваться в утренние и вечерние часы пик.
 
 Наши целевые сегменты - это те, кто за рулем, и их пассажиры. Во время вождения большинство людей имеют привычку слушать радио".
 
 В настоящее время стандартным оборудованием, которым оснащались автомобили, было автомобильное радио. Те автомобили, которые были оснащены CD-плеерами, считались роскошными.
 
 Даже до того, как Фэн Юй вернулся в эту жизнь, многие люди все еще слушали радио. Даже если бы автомобили были оснащены DVD-плеерами, люди все равно предпочитали бы радио. Поэтому реклама на радио была самым эффективным способом.
 
 "Для радиорекламы нужно найти кого-то с узнаваемым голосом. Я хочу порекомендовать одного человека. Чжао Чжунсян. Я уже работал с ним раньше, и он не дорогой".
 
 "Какой длины должна быть наша радиореклама и что мы должны сделать?" спросил Фу Гуанчжэн.
 
 "Даже если мы не продаем наши карты, мы можем использовать эти слоты для рекламы других продуктов. Сейчас есть хорошая возможность продать наши карты. Скоро День учителя!".
 
 Примечания переводчика:
 
 Dragon TigerGate
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Oriental_Heroes
 
 ZhaoZhongxiang
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhao_Zhongxiang
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      Необыкновенный генийГлава 657 - День учителя, страдания в день учителя
 
 С 1985 года правительство Китая постановило, что каждый год 10 сентября будет отмечаться День учителя. Эта дата была установлена еще до того, как Фэн Юй вернулся в эту жизнь.
 
 Цель Дня учителя - оценить вклад учителей в развитие общества. В смутные времена учителей критиковали за то, что они были "Вонючими старыми девятыми" и считались плохим влиянием. В то время многие учителя были избиты своими учениками и унижены тем, что их заставляли жить в коровнике и вешали плевательницу на шею.
 
 Хотя смутные времена прошли, и правительство призывало людей уважать учителей, но все еще оставались учителя, которые избивали учеников и родителей. Это вызвало протест многих учителей.
 
 Поэтому правительство ввело День учителя, дата которого обсуждалась несколько раз. В конце концов, он был назначен на 10 сентября. Эта дата была выбрана потому, что только что начался новый учебный семестр.
 
 Китайское правительство также провело ряд мероприятий, чтобы продемонстрировать свою поддержку учителям. Например, были улучшены социальные условия и льготы для учителей, введена система поощрений, изменена система оценки, улучшено жилье, медицина и т.д. Много ресурсов было выделено на сектор образования.
 
 Даже до того, как Фэн Юй вернулся к настоящей жизни, учителя все еще пользовались этими льготами и пособиями.
 
 Сначала все это было сделано для учителей, но со временем многое изменилось.
 
 Когда статус учителей стал выше, многие родители почувствовали, что учеба - единственный путь к успеху для их детей. Если бы их дети были образованными, им не нужно было бы работать на фермах или быть низшими подмастерьями. Они даже могут стать чиновниками или руководителями и работать в офисах. Чтобы их дети получали хорошее образование, родители старались изо всех сил угодить учителям. В эту эпоху не существовало "обучения по способностям" или "качественного образования".
 
" Единственное, что имело значение, - это результаты.
 
 Более того, политика предыдущих лет заключалась в том, что выпускники университетов будут приняты на государственную службу и после окончания учебы станут лидерами!
 
 Поэтому уважение к учителям постепенно превратилось в угождение учителям. Родители стараются всеми способами угодить учителям своих детей. Все хотят, чтобы учителя уделяли особое внимание их детям.
 
 Например, если ученики не понимают какой-то вопрос или тему, они могут подойти к учителям после уроков. Учителя также обращают внимание на учеников, чтобы убедиться, что ученик не прогуливает школу и не хулиганит.
 
 В ту эпоху большинство семей имели двойной доход. Оба родителя работали, и у них не было времени присматривать за детьми. Даже если над их детьми издевались в школе, у них не было времени ходить в школу и искать обидчиков.
 
 Что же делать родителям? Они могут полагаться только на учителей, которые присмотрят за их детьми. Но в классе, полном учеников, почему учитель должен заботиться только о вашем ребенке?
 
 Подарок учителю!
 
 В Китае говорили, что нет ничего плохого в том, чтобы дарить больше подарков. Более того, в старые времена было обязательным дарить учителям подарки или устраивать для них банкет. Они лишь следовали старым традициям. Таким образом, учителя получали особое отношение не только от правительства, о них также заботились родители учеников. В этот период ученики еще могли получать физические наказания в школе. Так продолжалось до тех пор, пока несколько лет спустя Государственный совет не сделал замечание министру образования во время ужина. С тех пор было принято постановление, согласно которому учителям запрещалось наказывать учеников физически. Но некоторые учителя до сих пор делают это за закрытыми дверями.
 
 После 2000 года жизнь людей стала лучше, и многие поняли, что даже без высшего образования можно зарабатывать деньги.
 
Это было время, когда родители больше не говорили учителям: "Пожалуйста, позаботьтесь о нашем ребенке. Если он будет плохо себя вести, вы можете его побить".
 
 Это было заменено на: "Пожалуйста, позаботьтесь о нашем ребенке. Если он будет плохо себя вести, дайте мне знать. Я буду ругать его. Пожалуйста, следите за тем, чтобы над ним не издевались в школе, а это - знак нашей признательности. Пожалуйста, примите его".
 
 Были даже люди, которые баловали своих детей. Большинство из них были бабушками и дедушками ребенка. Если учитель хоть пальцем тронет ребенка, бабушка и дедушка будут всячески поддерживать этого учителя! Сначала самым распространенным подарком для учителей были открытки. Они не стоили больших денег и были лишь символикой. Но позже люди стали дарить учителям яйца, мясо, талоны на питание и т.д.
 
 Со временем подарки становились все дороже и дороже. Велосипеды и даже бытовая техника дарились учителям в обмен на особое отношение к их ребенку.
 
 Многие учителя привыкли получать дорогие подарки. Они больше не хотят получать ручки или открытки. Они ждут только дорогих подарков.
 
 Но все еще было много хороших учителей, и даже если они не получали подарков, они все равно делали все возможное для обучения своих учеников. Но когда многие стали относиться к преподаванию как к работе, качество учителей упало. День учителя также стал днем, когда учителя соревновались в том, кто получит больше подарков.
 
 Кто-то однажды сказал. Учителя могут не помнить, кто дарил им подарки. Но они будут помнить, родители какого ученика не подарили им подарки! Чтобы учителя запомнили ученика, подарок должен быть ценным.
 
 В нынешнюю эпоху не только учителя считают такую практику нормальной. Даже родители считают нормальным дарить учителям подарки. Никто не считает, что учителя не должны получать подарки.
 
 Но какие подарки следует дарить? Это было головной болью для всех. Вы хотите подарить учителю велосипед? Но у учителя уже есть велосипед. Какой смысл дарить еще один велосипед?
 
 Вы хотите подарить дорогой подарок, но не можете себе этого позволить. Вы также не можете купить ничего дешевого. Алкоголь и сигареты? А если это женщина-учитель, а она не пьет?
 
 Дарить деньги - самое прямое решение, но проблемы все равно оставались. Деньги были не так очевидны, как другие предметы. 1000 юаней - это всего лишь десять купюр по 100 юаней. Вы даже не можете почувствовать их, если они лежат в конверте. Но если вы покупаете вещь за 1 000 юаней, это, конечно, будет заметно. Кроме того, большинство родителей не могли позволить себе подарок за 1 000 юаней. В крайнем случае, они были готовы использовать в качестве подарка только свою месячную зарплату. Это было всего несколько сотен юаней.
 
 Было бы некрасиво, если бы родители дарили несколько купюр непосредственно учителям. Многие учителя также не осмеливаются принимать деньги напрямую от родителей. Родители также опасаются, что другие родители могут дать учителям больше, чем они. Поэтому для многих родителей День учителя стал еще и страданием. Почти все не знают, какие подарки приготовить и сколько на них потратить.
 
 Но теперь карты покупок решат эту проблему!
 
 Подарить учителю карту покупок - это то же самое, что подготовить "Красный пакет" для свадьбы. Люди могут обсудить сумму, которую нужно подарить. Это не то же самое, что подарить вещь. Никто не будет дарить то же самое, что и другие.
 
 Учителя могут использовать карточки для покупок, чтобы купить все, что им нравится. Это не похоже на наличные деньги, когда учителя стесняются получать их открыто. Но если карта небольшая, родители могут просто незаметно положить ее в карман или в руку учителя.
 
 Такова была нынешняя практика в Китае, и она не изменится в ближайшие несколько лет.
 
 Новый учебный семестр вот-вот должен был начаться. Многие ученики с нетерпением ждали его начала. Как и многие учителя.
 
 Примечания переводчика: Коррупция была включена в их систему образования. С раннего возраста они были подвержены такой практике. Неудивительно, что в Китае процветала коррупция. Надеюсь, все изменилось. Лол.
 
 Вонючий Старый Девятый
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Stinking_Old_Ninth
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      Необыкновенный генийГлава 658 - Легко получить рекомендацию в аспирантуру
 
 "Фэн Юй, я хочу сдать квалификационные экзамены в аспирантуру. Мой преподаватель сказал, что те, кто закончил магистратуру, смогут напомнить о себе в школе в качестве помощника преподавателя. Она была одной из них". Ли На, которая была в объятиях Фэн Юя, сказала.
 
 "Ты хочешь стать аспирантом? Почему тебе все еще нужно сдавать экзамены? У твоего университета нет рекомендаций?" Фэн Юй подумала, что это какие-то важные вопросы. Это всего лишь продолжение учебы. ЛиНа любит учиться, а потом просто подумать. Что тут такого?
 
 Жизнь университетских преподавателей была более спокойной, чем у учителей средней школы. Старшеклассники были озорными, и характер Ли На с ними не справится.
 
 "У нас есть рекомендации. Но у меня нет возможности их получить. Я не близка с преподавателями в университете. Я слышал, что рекомендации не основаны на результатах. Это зависит от того, хотят ли преподаватели рекомендовать тебя или нет". ответил Ли На.
 
 Результаты Ли На были одними из лучших в ее школе. Если бы рекомендация была основана на результатах, она должна была бы ее получить. Но рекомендации аспирантов зависят не только от результатов студента. Это также зависит от рекомендаций преподавателей и учителей. "Какова репутация преподавателя курса, который вы изучаете? Есть ли у него какие-нибудь увлечения или симпатии?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
 
 "Я не уверен, что ему нравится, но у него хорошая репутация".
 
 "Я имел в виду, является ли этот преподаватель честным человеком, не имеющим никаких желаний".
 
 "Я так не думаю. Он уже говорил в своей лекции, что люди должны быть гибкими и приспосабливаться к окружающей среде. Он также сказал, что если бы он не был гибким в прошлом, то умер бы в коровнике вместе со своими друзьями".
 
 Фэн Юй услышал это и понял, как управлять этим лектором.
 
 Фэн Юй встал с кровати и пошел в гостиную. Он достал из сумки 7-8 карточек: "Дайте по одной карточке этому преподавателю и заведующему кафедрой.
 
 Раздайте по одной карточке своему преподавателю и всем остальным преподавателям. Hmmm...... Если есть лишние, отдайте оставшиеся карточки тому преподавателю. Просто скажите ему, что вам нужна рекомендация".
 
 Ли На был шокирован. "Вы хотите, чтобы я подкупил их? Как ты можешь это сделать?"
 
 Фэн Юй немедленно начал промывать Ли На мозги. "Как это можно считать взяткой? Ты знаешь, какой сегодня день через два дня?"
 
 "День учителя?"
 
 "Да. Это День учителя. Это нормально - дарить подарки своим учителям. Эта традиция передается с древних времен. В древние времена нужно было дарить подарки учителям, чтобы они приняли тебя в ученики, а еще нужно было платить за учебу и работать на них бесплатно. Учитель также может ругать и бить вас. В день рождения учителя или в день рождения жены учителя вам также нужно дарить им подарки. Дарили ли вы своим учителям подарки в день их рождения? Угощали ли вы их ужином раньше? Вот почему вы должны выразить свою признательность в этот наступающий День учителя".
 
 "Но, судя по тому, что ты сказал, достаточно угостить моих учителей. И еще, что это за карточки? Карточки для покупок? Карты покупок супермаркета "Тай Хуа", которые рекламируют в газетах? Стоимость - 5000 юаней?! Это слишком много. Эта сумма слишком велика! Это больше не является проявлением моей признательности". Ли На тут же положил карты на стол.
 
 "Послушай меня. Это нормально - давать больше. Ты получаешь от них знания, а не усваиваешь их плохие привычки. Просто подумай об этом. Если ты не будешь дарить им подарки, другие студенты все равно будут дарить их. Тогда вы упустите свою возможность. Вы мечтаете стать учителем. Ты хочешь воспитывать будущее поколение, но не лучше ли позволить большему количеству учеников стать такими же учителями, как ты?". Фэн Юй продолжил свою тактику промывания мозгов.
 
 "Хватит колебаться. Все решено. Завтра, когда пойдешь в школу, посети всех учителей и подари им эти подарки. Очень утомительно сдавать вступительные экзамены в аспирантуру. Получить рекомендацию - это так удобно.
 
 Время, потраченное на подготовку к экзаменам, можно использовать с большей пользой, например, пойти поиграть. Давайте посетим Гоцзянь в следующие выходные, чтобы почувствовать, что такое императорский университет в старые времена". Ли На безмолвно смотрела на Фэн Юя. Фэн Юй казался человеком без амбиций, но его дела шли хорошо. Его компании даже вышли за границу. Но чтобы заклеймить его как амбициозного человека, он постоянно просил Ли На пойти поиграть и не поощрял ее за усердную учебу. Фэн Юй был праведным человеком? Нет. Он часто просит Ли На использовать свои связи и пробираться через черные ходы. Но если кто-то назовет Фэн Юя неправедным человеком, Ли На возразит, что Фэн Юй пожертвовал много школьных зданий многим школам.
 
 "Нана, я голоден". Фэн Юй бросил жалостливый взгляд на Ли На.
 
 "Мы сегодня не купили продуктов. У нас есть только кукуруза. В холодильнике еще есть яйцо".
 
 "Я не хочу его есть. Я хочу съесть тебя. Come...... Чтобы отпраздновать получение рекомендации в аспирантуру, давай съедим еще по одной!"
 
 "Что это за причина? You don't...... Ah......."
 
 ......
 
 Ли На не желала дарить подарки. В конце концов, она все равно отказалась. Поэтому Фэн Юй должен сделать это от ее имени. Он устранит все препятствия для Ли На!
 
 Фэн Юй считает, что не нужно ничего жертвовать университету Ли На. Это обойдется гораздо дороже. Кроме того, в этом году планировалось пожертвовать средним и старшим школам. Эту проблему можно решить, потратив менее 100 тысяч юаней. Зачем тратить несколько миллионов?
 
 Кроме того, в Педагогическом университете есть всего несколько курсов для аспирантов. У университета достаточно средств от министерства и школьных сборов.
 
 "Здравствуйте, учитель Су. Я двоюродный брат Ли На, Фэн Юй. Мне нужно кое-что обсудить с вами.
 
 "О, господин Фэн. Приятно познакомиться. Чем я могу вам помочь?" - спросил учитель Су. "Сегодня День учителя. Согласно обычаю нашего города, мы должны угостить учителей ужином. Когда вы свободны?"
 
 Учитель Су был удивлен. Обычай родного города? С каких пор на северо-востоке есть такие традиции? Я тоже с северо-востока.
 
 Почему я не знаю?
 
 "В ужине нет необходимости. Ли На хорошо учится в школе. Несколько дней назад я предложил ей продолжить обучение в аспирантуре". "Я тоже слышал, что она хочет продолжить обучение. В этой школе должны быть рекомендации для аспирантов. Что вы думаете о Ли На?"
 
 "Я не компетентен что-либо говорить об этом. Это могут решить заведующий кафедрой и преподаватели". Лицо преподавателя Су изменилось, когда она поняла, что Фэн Юй пытается пройти через черный ход.
 
 "Я поговорю с заведующим и преподавателем. Сегодня я здесь, чтобы поблагодарить учителя Су за заботу о Ли На. Раз у вас нет времени на обед, то все в порядке. Я пойду обратно. Я угощу вас в следующий раз".
 
 Фэн Юй ушел. Учитель Су проводил Фэн Юй до двери. После того, как она вернулась на свое место, она заметила, что на ее столе лежит карточка.
 
 Она взяла ее в руки. Это была карточка "Тай Хуа Шоппинг". Газеты и радио рекламировали эту карту. Боже мой! Стоимость этой карты составляла 5 000 юаней!
 
 Учительница Су запаниковала. 5 000 ЮАНЕЙ. Фэн Юй специально оставил эту карту. Я не могу помочь в этом деле. Самое большее, что я могу сделать, это представить имя Ли На для рекомендации. Последнее слово остается за заведующим кафедрой и преподавателем.
 
 Но это была карта покупок на 5 000 юаней. Это было больше, чем годовая зарплата учителя Су + надбавки!
 
 Примечания переводчика:
 
 Guozijian
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Guozijian
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081921
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      Необыкновенный генийГлава 659 - Все дают карточки на покупки
 
 Корпорация супермаркетов "Тай Хуа" потратила немного денег на рекламу во всех городах, где находились их филиалы. Газеты + радио. В то же время в газете появилось много интересных статей и комиксов. В них восхвалялся вклад учителей и их влияние на учеников. Все эти статьи были платными.
 
 Когда супермаркет "Тай Хуа" нанял людей для написания этих статей, они были озадачены. Но когда они вспомнили, что не за горами День учителя, то решили, что в этом нет ничего удивительного. Кроме того, им заплатили, и их статьи должны были быть опубликованы в газете. Хотя эти люди не привыкли хвалить учителей и профессию учителя, они были профессиональными писателями. Все они могли написать хорошие статьи. Но когда они показали свои черновики в супермаркете "Тай Хуа", все они были отвергнуты!
 
 Что за шутка? Как наши статьи могут быть отклонены? Мы профессионалы, и какая часть наших статей не соответствовала стандартам? Если вы все являетесь редакторами, вы все равно можете критиковать наши статьи. Кто вы такие, чтобы критиковать наши статьи?
 
 Супермаркет "Тай Хуа" назвал только одну причину. Статьи не выражали старые традиции уважения к учителям.
 
 Старые традиции уважения к учителям? Какие традиции?
 
 Только один умный писатель вспомнил об обычае дарить подарки учителям. Скоро будет День учителя. Может быть, это то направление, в котором супермаркет "Тай Хуа" хочет, чтобы они писали? Супермаркет "Тай Хуа" хочет, чтобы они сделали "подарки учителям" как способ выразить уважение к учителям?
 
 Итак, этот писатель написал новую статью, основываясь на этом направлении, и Tai Hua Supermarket немедленно заплатил ему за статью. Его статья будет опубликована в газете во многих городах.
 
 Этот писатель был всего лишь репортером из городской газеты. Он стал бы знаменитым, если бы его статья была опубликована в газете многих городов.
 
 После публикации этой статьи многие другие авторы поняли, чего хотел супермаркет "Тай Хуа". Они начали проверять историческую классику и события и вписывать их в свои статьи. Все они начали пропагандировать эту "замечательную" традицию. Наконец, их статьи были приняты супермаркетом "Тай Хуа" и опубликованы в различных газетах. Авторы получали хорошие гонорары от супермаркетов "Тай Хуа" и газетных агентств.
 
 Посмотрите, с древних времен люди дарят учителям подарки. Это традиция. Это такая же традиция, как дарить подарки на Лунный Новый год. Это обычай, передающийся с давних времен. Это не подкуп!
 
 Некоторые родители, которые сначала не собирались дарить учителям подарки, передумали. В то же время они проклинали этих писателей.
 
 Эти люди поощряли учителей принимать подарки!
 
 После публикации этих статей, если мы не будем дарить учителям подарки, нас сочтут не соблюдающими традиции. Если мы не будем следовать традициям, будет ли у наших детей хорошая жизнь в школе?
 
 Хотя школы утверждают, что учителя будут относиться ко всем ученикам одинаково, это только утверждения школ. Учителя тоже люди. У каждого будут свои предпочтения, и это факт.
 
 Как сделать так, чтобы учителя нравились детям? Один из способов заключался в том, что ученик должен быть послушным, иметь хорошие результаты и вызывать гордость учителя. Другой способ - дарить учителю подарки.
 
 Теперь родители думали о том, какие подарки дарить учителям. Дарить подарки по старинке? В древние времена подарки учителям состояли из 6 предметов, имеющих большое значение. Сельдерей, красная фасоль, консервированное мясо и т.д. Это не должно работать!
 
 Если ученики будут дарить учителям такие подарки, то семьям учителей придется есть сельдерей больше месяца. Они никогда не доедят весь сельдерей. А как насчет других предметов? В старые времена люди также дарили Четыре Сокровища Учения. Но в наше время кто до сих пор занимается каллиграфией? Многие учителя даже не знают, как держать кисть.
 
. Шариковые ручки? Тогда это должна быть как минимум золотая ручка. У кого из учителей нет шариковых ручек?
 
 Подарки должны быть чем-то нужным другой стороне, и другая сторона запомнит вас. Но что такое подходящий подарок? Все родители были озадачены этим вопросом.
 
 ......
 
 "Эх, Старый Сун, твой сын учится в третьем классе средней школы? Скоро день учителя. Собираетесь ли вы подарить учителю какой-нибудь подарок?"
 
 "Как мы можем не дарить подарки учителю? Другие родители дарят подарки, и если вы не подарите учителю подарки, как вы думаете, будет ли у наших детей хорошая жизнь в школе? Мой сын собирается сдавать вступительные экзамены в университет в следующем году. Этот год имеет для него решающее значение. Я должна быть уверена, что учитель не оставит его без внимания. Ваш сын тоже учится в выпускном классе средней школы. Вы не собираетесь дарить учителю подарки?".
 
 "Я хочу подарить. Но я не знаю, какие подарки подарить. Поэтому я и спрашиваю, какой подарок вы собираетесь дарить?".
 
 "Разве ты не читал газеты? Супермаркет "Тай Хуа" ввел карточку для покупок. Вы можете использовать эту карту для покупок в супермаркете "Тай Хуа". Мы собираемся подарить карту стоимостью 500 юаней. Все мои коллеги на моем рабочем месте получают то же самое. Просто дайте учителю эту карточку. Хотя это дорого, учителя позаботятся о наших детях".
 
 "500 ЮАНЕЙ? Это очень дорого. Я зарабатываю всего 360 юаней в месяц".
 
 "Не будьте скупым. Твоя жена тоже работает. Потерпите один месяц. Это критический период для вашего сына. Если он не будет учиться в хорошей средней школе, ему будет трудно поступить в хороший университет. Я сейчас иду в супермаркет "Тай Хуа", чтобы купить карточку для покупок. Ты идешь?"
 
 "Да. Подожди меня. Сначала мне нужно получить деньги от жены".
 
 ......
 
 "Дорогая, наш сын учится в последнем классе средней школы. Он будет выпускаться в этом году, и как он может сидеть в конце класса? Скоро День учителя. Я слышала от своих коллег, что они будут дарить подарки учителям своих детей. Должны ли мы также подарить подарок учителю нашего сына?
 
 Мы должны быть уверены, что наш сын поступит в университет".
 
 "Хорошо. Но что мы должны купить? Его учитель - парень. Может, подарим ему две бутылки алкоголя и две пачки сигарет?".
 
 "Нет. Другие люди дарят карты покупок супермаркета "Тай Хуа". С помощью этой карточки учитель сможет купить все, что ему нужно. В супермаркете также продаются сигареты и алкоголь".
 
 "Сколько мы должны дать?"
 
 "Я слышал, что многие родители дарят карточки на 500 юаней. Мы живем лучше, чем большинство из них. Давайте подарим карточку на 1 000 юаней!".
 
 "1000 ЮАНЕЙ? Дорогой, хотя я работаю в зарубежной компании, моя зарплата составляет всего 800 юаней в месяц".
 
 "У тебя еще есть бонусы. Это для будущего нашего сына. Мы должны дать что-то, чтобы учитель помнил нашего сына. Завтра ты пойдешь и купишь карту номиналом 1 000 юаней. Мы подарим ее учителю, а также расскажем ему о том, что мы изменили режим занятий для нашего сына".
 
 "Хорошо".
 
 ......
 
 "Уважаемый, когда вы завтра отправите нашего сына в школу, передайте эту карточку учителю Лю".
 
 "Это карточка супермаркета Тай Хуа? Вы купили ее? Почему она на 1000 юаней? Что вы можете сделать с 1 000 юаней? Я знаю, что у тебя еще есть карточка на 3 000 юаней. Дайте учителю Лю карточку на 3 000 юаней. Вы готовы дать своим клиентам столько денег, как вы можете экономить, когда дело касается нашего сына?"
 
 "Хорошо, хорошо, хорошо. Я послушаю вас. Я думаю, что 1000 юаней достаточно. Я дарю своим клиентам подарки, потому что могу заработать на них гораздо больше. Как ты думаешь, откуда взялись наш дом и автомобиль Songjiang Motor? Отдай эти две карты на 3 000 юаней твоим и нашим родителям. Пусть они купят что-нибудь хорошее для себя. Они всегда такие экономные".
 
 "Я знаю. Наш сын должен стать чиновником в будущем. Посмотри на себя. Ты можешь зарабатывать много денег на бизнесе, но когда ты встречаешь этих чиновников, тебе все равно приходится кланяться им".
 
 "Хватит придираться. Я только что много выпил, и у меня болит голова. Помоги мне заварить чайник".
 
 "Ты только и умеешь, что приказывать мне. Сначала сними пальто. Я повешу его на вешалку.
 
 Вода вскипела. Иди и прими сначала ванну". Женщина поклонилась и пошла заваривать чай.
 
 ......
 
 За несколько дней до Дня учителя супермаркет "Тай Хуа" продал более 10 000 карточек на 500 юаней в каждом филиале. Даже Фэн Юй не ожидала, что продажи будут такими высокими. Родители в эту эпоху были сумасшедшими. Они готовы на все ради своих детей!
 
 Примечания переводчика: Я не могу найти в интернете статьи на английском языке о 6 подарках для учителей. Дарить подарки учителям было зафиксировано в истории со времен династии Чжоу. 六礼束脩 - так называется этот обычай для учителей, когда ученик поступает в школу. Шесть предметов: сельдерей, семена лотоса, красные бобы, редька, лонган и консервированное мясо. Эти предметы имеют символическое значение. 1.Сельдерей: Символизирует трудолюбие и стремление учиться. 2.семена лотоса: Горечь семян лотоса символизировала тяготы учителей.
 
 3.красная фасоль: Красная фасоль символизирует удачу.
 
 4.Красные финики: символизируют хорошие результаты на императорских экзаменах. 5.Лонган: символизирует завершение учебы. 6.консервированное мясо: Это символизирует признательность ученика учителю.
 
 Этот обычай до сих пор практикуется в некоторых школах Азии, особенно в Китае и на Тайване. Вот несколько фотографий этого обычая в Китае.
 
 Династия Чжоу
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhou_dynasty
 
 Четыре сокровища исследования
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Four_Treasures_of_the_Study
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2081922
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      Необыкновенный генийГлава 660 - Все дарят покупательские карточки часть 2
 
 Смысл Дня учителя изменился.
 
 Многие люди говорили об этом. Этот день должен был стать днем благодарности и уважения к учителям. Эта дата была установлена для этой древней профессии и для улучшения жизни и работы учителей. Но теперь этот день превратился в день подарков учителям.
 
 Родители тоже начинают сравнивать друг с другом. Они могут не дарить более дорогие подарки, чем другие, но они никогда не будут дарить что-то меньшее, чем другие. В этот день все учителя получают большое количество подарков.
 
 В последние несколько лет в этот день учителя получают сигареты или чайные листья. Возможно, некоторые получат курицу или уток. Большинство этих подарков были бесполезными. Но в этом году для учителей все было по-другому. Особенно это касается учителей из некоторых городов. Они получили карты покупок супермаркета "Тай Хуа".
 
 Неизвестно, обсуждали ли родители это заранее. Стоимость карточек была примерно одинаковой. Больше всех получили заведующие кафедрами. Учителя старались держать эти карты в секрете. Хотя все знали, что происходит, никто не стал бы хвастаться полученной суммой. В конце концов, это было не то, чем они гордились.
 
 Но после работы учителя столкнулись друг с другом в супермаркете TaiHua.
 
 Первое, что делали учителя, получив карточки, - шли в супермаркет "Тайхуа" со своими женами или мужьями. Эти карточки действовали только в течение ограниченного периода времени.
 
 Когда учителя сталкивались со своими коллегами, они смущенно улыбались. Кроме того, там были почти все учителя школы, и их корзины были заполнены такими дорогими товарами, как видеоплееры. Это означало, что другие учителя тоже получили много карточек.
 
 Поскольку все были одинаковы, чего стесняться? Они могут делать покупки вместе.
 
 "Учитель Ниу, там продается хорошая рисоварка.
 
 Хочешь, посмотрим вместе?"
 
 "Хорошо. О, а этот VCD-плеер, который вы выбрали, хороший? Я тоже подумываю о приобретении VCD-плеера".
 
 "Конечно. Это бренд Wind and Rain. Всемирно известный бренд! В их рекламе говорится, что их часто имитируют, но НИКОГДА не превосходят!"
 
 "А где же VCD-плееры? Я хочу купить один".
 
 Учитель Ниу нахмурился. Похоже, этот учитель Сунь получил сегодня много карточек для покупок. Но учитель Сунь был учителем формы, и родители будут стараться изо всех сил, чтобы угодить ему.
 
 "Это там. Давайте сначала посмотрим на рисоварку, а потом я приведу вас в отдел VCD-плееров".
 
 Во время оплаты они увидели много знакомых лиц. Некоторые были их коллегами из той же школы, а некоторые - учителями из других школ. Они даже видели некоторых руководителей из департамента образования.
 
 Это доказывает, что все получили много подарков в этот День учителя.
 
 ......
 
 Сяо Ли работала кассиром в супермаркете "Тай Хуа". Она очень обрадовалась, когда получила эту работу. Хотя работа была тяжелой, ее зарплата была намного выше, чем у ее родителей.
 
 Сегодня она заметила кое-что другое. Многие покупатели, расплачивающиеся на кассе, знали друг друга. Это был большой город. Хотя он, возможно, не такой большой, как Пекин или Шанхай, население составляло несколько миллионов человек. Было ли это действительно совпадением? Может быть, потому что это был супермаркет "Тай Хуа", и эти люди оказались здесь из-за рекламы. Но эти люди обращались друг к другу как учителя. Большинство из этих людей были учителями? Супермаркет Тай Хуа сегодня стал выбором номер один для учителей?
 
 При оплате Сяо Ли был шокирован. Карточки для покупок. Опять карточки для покупок. Все расплачивались карточками.
 
 Что? Стоимость карты недостаточно велика? Неважно. Используй все, что в ней есть. У меня с собой еще одна карточка. Недостаточно? Все нормально. У меня есть еще одна карта для покупок.
 
 Более половины покупателей расплачивались картами, и у большинства из них было более одной карты.
 
Наименьший номинал карты покупок, которую видел Сяо Ли, составлял 500 юаней, а наибольший - 5000 юаней. Большинство из этих людей были учителями.
 
 Что это была за школа? Почему у них такие хорошие льготы? Все учителя получили от школы карточки на дни учителя? Школа должна была выдать большую сумму. Средняя месячная зарплата учителя составляла менее 500 юаней. Преподаватели в университете, возможно, получают немного больше, но и это должно быть около 500 юаней. Профессора будут получать больше.
 
 Но откуда здесь столько профессоров? Откуда у них карточки на покупки? Почему у каждого из них больше одной карточки?
 
 Сяо Ли не понимала и была очень любопытна. Но во время обучения ей сказали, что обслуживание клиентов - это самое важное, и она не должна разговаривать с покупателями. Многие клиенты не любят разговаривать с кассирами или спрашивать их о доходах.
 
 Сяо Ли промолчала и продолжила работу. Она прокручивала карты и сообщала клиентам об остатке средств на их картах. Это повторялось снова и снова.
 
 Сегодняшний день был более утомительным, чем все остальные дни. Это был не выходной день, но народу было больше, чем в выходные. Кроме того, большинство товаров, которые покупались, были крупногабаритными. Даже если покупатели покупали алкоголь и сигареты, алкоголь и сигареты были дорогих марок. Такое ощущение, что в городе внезапно увеличилось количество богатых людей. Сяо Ли проработала в супермаркете "Тай Хуа" больше месяца. Даже в день открытия она не видела такого количества людей, покупающих столько дорогих товаров. Импортные цветные телевизоры Philips стоимостью в несколько тысяч юаней, импортные холодильники улетали с полок.
 
 Курьеры супермаркета Tai Hua сходили с ума. Сегодня они получили больше, чем за всю прошлую неделю.
 
 Но эти работники улыбались. Ведь чем больше доставок они сделали, тем больше заработали. Супермаркет "Тай Хуа" еще не ввел бесплатную доставку.
 
 Они взимали плату за доставку. Хотя плата была невысокой, большинство покупателей не могли сами привезти крупные товары. Им нужен автомобиль для перевозки таких товаров. Стоимость доставки в супермаркете "Тай Хуа" была дешевле, чем у мотоциклов на улице, и в стоимость доставки входила установка. Если во время доставки товара произойдет повреждение, супермаркет "Тай Хуа" возьмет на себя ответственность и выплатит покупателю компенсацию. Никто не хочет, чтобы что-то случилось с их покупками, которые стоят несколько тысяч юаней. И хотя покупателям придется заплатить за доставку, если их товары будут повреждены при попытке самостоятельно донести их до дома, они будут убиты горем.
 
 ......
 
 "Менеджер, мы подсчитали общий объем продаж за сегодня. 85% покупателей сегодня использовали карты для оплаты своих покупок. Общая сумма больше, чем на прошлой неделе!".
 
 Менеджер супермаркета кивнул. "Идея менеджера Фенга действительно замечательная. Новых акций нет, но продажи намного выше, чем во время акций. Но это только первый день. Завтра будет больше людей".
 
 Менеджер понимает, что те, у кого есть карты покупок, могут не посетить супермаркет "Тай Хуа" сегодня. Они могут посетить супермаркет завтра или послезавтра. Но это не имеет значения. У карточек есть срок действия, и покупатели должны использовать их до этого срока.
 
 Фэн Юй хотел установить срок действия карточек на 3 месяца, но Фу Гуанчжэн и остальные посчитали, что достаточно и 1-месячного срока. Кроме Дня учителя, в том же месяце проходит еще много других праздников. В одном месяце было три праздника, и эти люди никак не могли закончить использование ценностей в своих картах.
 
 Фэн Юй согласился. Покупатели вели себя так, как они и ожидали. У этих покупателей не было никаких проблем, когда они использовали карты для оплаты покупок.
 
 Супермаркету "Тай Хуа" пора печатать очередную партию карточек.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082013
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      Необыкновенный генийГлава 661 - А? Создать банк?
 
 "Старина Ли, как ты думаешь, стоит ли нам купить карточки для покупок на праздники Праздника середины осени и Национального дня? Есть ли у нашей компании свободные деньги?"
 
 "Все в порядке. Но в городах, где расположены наши заводы, нет супермаркетов Tai Hua. Рабочие не смогут использовать эти карты". Ли Мингдэ ответил.
 
 "Вы можете решить это сами. В любом случае, я слышал, что наши рабочие недовольны тем, что получают обычные товары. О, вы также можете дать рабочим ваучеры на покупки в других торговых центрах. Но не волнуйтесь. К следующему году в тех городах, где расположены наши заводы, появятся супермаркеты "Тай Хуа". Я попрошу ответственного за город Бинг поговорить с вами. Вы также можете рекомендовать его другим компаниям".
 
 Фэн Юй, безусловно, поддержит эти карты покупок. Все его компании будут дарить работникам подарки к праздникам, и Фэн Юй хотел, чтобы они заменили подарки на карточки. Сейчас его главной задачей было собрать деньги для супермаркета "Тай Хуа". Таким образом, в конце года Tai Hua Supermarket сможет получить более высокую сумму кредита.
 
 В ту эпоху для получения банковского кредита требовались связи и движение денежных средств за последние 3 месяца.
 
 Теперь Фу Гуанчжэн и остальные снова искали подходящие места. Фэн Юю опять ничего не оставалось делать. Ему нужно было только сидеть в штаб-квартире в Пекине. Но если в супермаркете "Тай Хуа" возникнут какие-то проблемы, ему придется их решать.
 
 Заместитель генерального директора знал, что у Фэн Юя много компаний, и подошел к нему, чтобы попросить купить или зарезервировать несколько торговых карт. Пока деньги поступают на счета, банки принимают их к сведению. Кроме того, это послужит примером для других компаний и увеличит продажи торговых карт.
 
 Фэн Юй согласился. Все это время его работники получали прекрасные льготы и социальное обеспечение. Может быть, это и не лучшая компания в Китае, но она должна быть одной из нескольких лучших. Фэн Юй также осознал одну проблему. Его компании были слишком разбросаны по всему Китаю.
 
 Для заводов на окраинах городов это было еще нормально. Но как быть с фабрикой в Гуанчэне? Как рабочие собираются использовать карту покупок супермаркета Tai Hua?
 
 Ехать на поезде в Шэньчжэнь или Гуанчжоу, чтобы посетить супермаркет "Тай Хуа", а потом ехать на поезде обратно?
 
 Но Фу Гуаньчжэн уже начал искать подходящее место в Гуанчэне. Он считает, что население Гуанчэна будет расти и в будущем он станет ведущим промышленным городом. Жизнь фабричных рабочих была тяжелой, и большинство из них были экономными. Они любят экономить деньги, приобретая дешевые товары. Они не прочь проехать большое расстояние, чтобы купить товар только для того, чтобы сэкономить 10 или 20 центов. Фэн Юй продолжал звонить по телефону. "Менеджер Лю, я Фэн Юй. Вы в Пекине? Я хочу спросить вас кое о чем. Делает ли Lenovo подарки сотрудникам во время праздников середины осени и Национального дня?"
 
 "Ah...... Мы дарим лунные пироги и фрукты во время праздника середины осени и некоторые продукты на праздники национального дня. Иногда мы также дарим "ауткэш"". ответил Лю Чуаньчжи. Он удивился, почему Фэн Юй спрашивает его об этом.
 
 "Лунные пирожные? Ты любишь их есть?" спросил Фэн Юй.
 
 "Дело не в том, люблю ли я их. Это традиция. Мы должны есть лунные пирожные во время праздника середины осени и рисовые клецки во время фестиваля драконьих лодок".
 
 "Я имею в виду, как вы думаете, что лучше подарить - деньги или карты "Тай Хуа"? Работники могут сами пойти и купить лунные пирожные. Я видел финансовый отчет за прошлый месяц. Дела у нашей компании идут хорошо. Мы должны лучше относиться к нашим сотрудникам".
 
 "Менеджер Фэн, я знаю, что у вас есть акции супермаркета "Тай Хуа". Если вы хотите продать свои торговые карты, просто скажите об этом. Не нужно ходить вокруг да около. Я обсужу с остальными и куплю партию карточек. О, вы сейчас в Пекине? Если вы свободны, не могли бы вы заехать в компанию? Мне нужно кое-что с вами обсудить".
 
 "Хорошо. У меня нет уроков сегодня днем. Я могу поехать в компанию".
 
 ......
 
 Это был не первый раз, когда Фэн Юй отправился в Beijing Lenovo.
 
Он не любит приходить в это место. Лю Чуаньчжи был слишком скуп. Он даже не выделил здесь кабинет для Фэн Юя!
 
 Прекрасно. Фэн Юй тоже там не работает. Он даже не посещал ежемесячные собрания. Он был в Beijing Lenovo только один раз, чтобы посмотреть на годовой финансовый отчет в зале заседаний. Большинство сотрудников даже не знали, что Фэн Юй был крупнейшим акционером компании. Они думали, что он просто родственник Лю Чуаньчжи. Фэн Юй прибыл в пекинскую компанию Lenovo. Секретарша привела этого "господина Фенга" в комнату для переговоров и, налив чашку чая, ушла. Если бы она знала, что этот "господин Фэн" был крупнейшим акционером компании, она бы не показала такого отношения.
 
 "Менеджер Фенг, вы здесь. У вас есть свободные деньги?" Лю Чуаньчжи вошел в комнату и спросил.
 
 Фэн Юй с любопытством посмотрел на Лю Чуаньчжи: "Что случилось? Компании не хватает денег? Но я видел отчет за прошлый месяц. Дела идут хорошо. Может быть, кто-то продает свои акции? Сколько? Я куплю их".
 
 Фэн Юй обязательно купит акции Lenovo, если кто-нибудь продаст их. Бизнес Lenovo по производству ПК становился все лучше, а после внедрения Win95 в следующем году, ПК будет проще в использовании. Это было время, когда ПК стали популярны во всем мире. Все правительственные учреждения, банки, компании и т.д. будут закупать ПК в больших количествах. Это возможность для Lenovo захватить китайский рынок ПК.
 
 Кроме того, компьютеры Lenovo были оснащены оптическими приводами гораздо раньше, чем у Фэн Юя. Это был не обычный CD-привод. ПК Lenovo были оснащены приводами VCD. Благодаря этой функции ПК Lenovo раскупались как горячие пирожки.
 
 Это было время для Lenovo, чтобы блеснуть. Почему кто-то решил продать свои акции сейчас?
 
 "Это не кто-то продает свои акции. Это несколько предпринимателей, которые хотят создать негосударственный банк. Один из них - мой друг. Он попросил связаться с вами. Он хочет, чтобы вы присоединились к ним. Вы заинтересованы?"
 
 Создать банк? Черт! Эти люди были сумасшедшими.
 
 Но Фэн Юй вдруг вспомнил, что в его прошлой жизни в Китае был создан негосударственный банк. Может быть, это тот самый банк?
 
 "Я заинтересован. Но не могли бы вы сообщить мне, кто входит в это партнерство? Кроме того, смогут ли они получить все разрешения, и согласятся ли с этим высшие чины?"
 
 "Центральное правительство поддержало это. Если нет, я не буду спрашивать вас. Те, кто предложил это, хорошо известны в деловых кругах. Это Лю Йонгхао из New Hope Group, Лу Чжицян из Oceanwide Holdings, страховая компания ChinaLife, Ши Дажу из Giant Interactive Group и некоторые другие. Все компании и люди, вовлеченные в это дело, пользуются репутацией". пояснил Лю Чуаньчжи. "Тогда откуда они узнали обо мне?"
 
 Фэн Юй тоже было любопытно. Он не был знаком с большинством из этих людей, упомянутых Лю Чуаньчжи. Единственный человек, с которым он встречался, был Ши Дачжу, но они даже не разговаривали друг с другом.
 
 "На самом деле, это Лу Чжицян и Лю Йонгхао подошли ко мне. Они хотят пригласить Lenovo присоединиться к ним и позволить нам позаботиться о программном обеспечении и системах банка. Но сейчас для Lenovo наступил решающий момент. Все наши средства были вложены обратно в компанию, и у нас нет свободных средств для инвестиций в банк. Но я думаю, что это хорошая возможность. Поэтому я рекомендовал вас им. Думаю, с точки зрения финансов, вы должны быть одним из самых богатых среди них".
 
 Лю Чуаньчжи прикидывал, сколько денег есть у Фэн Юя. Хотя он не знал никакой цифры, он знал, что Фэн Юй является третьим по величине акционером Microsoft. Фэн Юй также владеет заводами и компаниями по всему Китаю. У него должно быть много связей. Если Фэн Юй присоединится к этому предприятию, то банки смогут беспрепятственно развиваться. Именно по этой причине Лю Чуаньчжи позвал Фэн Юя и сказал ему.
 
 "Как будет называться этот банк?".
 
 "China Minsheng Bank!"
 
 Примечания переводчика:
 
 Guancheng
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Guancheng_Subdistrict
 
 Фестиваль драконьих лодок
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Dragon_Boat_Festival
 
 Фестиваль середины осени
 
 https://en.wikipedia.
 
org/wiki/Фестиваль середины осени
 
 Лю Йонгхао
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Liu_Yonghao
 
 OceanwideHoldings
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Oceanwide_Holdings
 
 Лу Чжицян
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Lu_Zhiqiang
 
 Китайская компания по страхованию жизни
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/China_Life_Insurance_Company
 
 Ши Ючжу
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shi_Yuzhu
 
 Банк ChinaMinsheng
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/China_Minsheng_Bank
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082014
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      Необыкновенный генийГлава 662 - Встреча с Лю Юньхао
 
 "Мне нужно время, чтобы подумать об этом. Разве вы не знаете, что компания моего отца Tai Hua Agriculture Products является конкурентом NewHope Group? Их New Hope Group - поставщик кормов для животных номер один в Китае, а компания моего отца - номер два".
 
 Лю Чуаньчжи был ошеломлен. Откуда он мог знать об этом? Бизнес отца менеджера Фэна был действительно успешным. Крупнейший поставщик кормов для животных номер 2 в Китае? Но почему название этой компании было таким знакомым?
 
 "Менеджер Фэн, даже если вы оба конкуренты, это здоровая конкуренция. Вам не нужно относиться друг к другу как к врагам. Кроме того, у вас обоих не было конфликтов раньше. Это не должно быть проблемой, верно?"
 
 "Менеджер Лю, у меня нет проблем. Не могли бы вы помочь мне пригласить Лю Юньхао? Я бы хотел поговорить с ним". Фэн Юй улыбнулся.
 
 На самом деле, когда компания Tai Hua Agriculture Products только была создана, Фэн Юй хотел нанять Лю Юнхао. Но в то время завод по производству кормов для животных Лю Йонгхао и его братьев уже был создан и пользовался большим успехом.
 
 Провинция Сычуань была крупнейшей в Китае базой по выращиванию свиней. Она была крупнейшей в мире базой по выращиванию свиней. Благодаря такому стратегическому расположению группа компаний NewHope смогла быстро развиваться.
 
 Корма для животных компании Tai Hua Agriculture Products поставлялись в основном на собственные свинофермы. Они не могли выйти на сычуаньский рынок. Фэн Юй не знал Лю Юнхао, но Чжан Мин знал его, потому что компания Tai Hua Agriculture Products оттяпала часть доли рынка у NewHope Group.
 
 К счастью, New Hope Group производит не только корма для свиней, но и для коров, коз, кур, уток и т.д.. Компания Tai Hua Agriculture Products могла повлиять на их деятельность, но влияние было не таким уж большим.
 
 Фэн Юй было очень интересно узнать о братьях Лю, особенно о старшем брате, Лю Йонгао.
 
 "Хорошо. Я организую эту встречу. Я сообщу вам время и место. Как вы думаете, этот банк Миншэн возможен?
 
 Будут ли люди вкладывать свои деньги в этот банк?" с тревогой спросил Лю Чуаньчжи.
 
 "Банки - это просто Цяньчжуан в древние времена. Если мы собираемся создать банк, мы должны сначала внушить людям доверие к нам. Затем мы будем использовать высокие процентные ставки по сбережениям и низкие проценты по кредитам, чтобы привлечь клиентов. Управлять банком очень просто".
 
 В ту эпоху самым сложным в создании банка был вопрос снятия средств в других местах и взимания соответствующих комиссий. Если в определенных районах не было отделений, клиент не мог снять свои деньги, а если и мог, то за это взималась комиссия.
 
 Преимуществом для Фэн Юя в этом предприятии было количество его сотрудников и финансовые возможности его компании. Даже если бы только его сотрудники пользовались услугами банка Minsheng, это была бы значительная сумма. Если все компании Фэн Юя будут использовать банк Minsheng для своих операций и счетов, это будет просто идеально.
 
 В тот день, вернувшись домой, Фэн Юй позвонил Чжан Мину и попросил его приехать в Пекин. Даже если Фэн Юй не будет участвовать в этом предприятии, Tai Hua Agriculture будет целесообразно заключить партнерство или сотрудничество с New Hope Group.
 
 Сейчас было лучшее время для развития банков в Китае. Но в то же время это был и самый сложный период. Это было связано с тем, что существующие банки в Китае были не такими мощными, как в будущем. Кроме того, существовало множество лазеек, которые не были обнаружены. Банки также столкнулись с многочисленными вмешательствами со стороны правительства. Например, местные власти вмешиваются в работу и управление банком, хотя у них нет на это полномочий. В настоящее время в Китае существует множество банков, и Железный Кулак Жу был управляющим Народного банка Китая. Он был экспертом в области экономики. В этот период государственные банки быстро развивались и устранили многие злоупотребления. Кроме того, еще не было банковских союзов.
 
 Несмотря на то, что теперь существовали банкоматные карты, банкоматов было не так много, а кассовых аппаратов не было. Люди все еще пользовались банковскими книжками. Межбанковские операции были затруднены, а UnionPay еще не был создан. За транзакции взималась высокая плата. Для нового банка было утомительно налаживать отношения со всеми остальными банками.
 
 Кроме того, люди все еще придерживались старого мышления. Когда они услышали, что это негосударственный банк, их первая мысль была: "Этот банк небезопасен". Что если они поместят свои деньги в этот банк и не смогут их снять? Что, если он закроется?
 
 Акционерный банк - это то же самое, что и акционерная компания. У компании есть риск обанкротиться и закрыться. За последние несколько лет многие компании закрылись.
 
 Но Фэн Юй хотел участвовать в этом предприятии, потому что банк "Миньшэн" мог позволить ему брать кредиты, упростить бумажную работу и получить большую сумму.
 
 После создания UnionPay банкоматов станет больше, и банк Minsheng сможет расти. Фэн Юй не рассчитывал получить много от этой инвестиции. Он просто хотел удобства, когда ему нужно будет брать кредиты.
 
 Те люди, которые хотели создать этот банк Minsheng, должны были думать так же. Это был другой способ привлечения средств. Законное привлечение средств.
 
 В последующие годы все эти люди, основавшие банк Minsheng, брали в нем много кредитов. Их бизнес быстро рос и развивался благодаря наличию средств.
 
 ......
 
 Через три дня все они встретились в личной комнате Куаньчжуда.
 
 Если бы встреча проходила в офисе, это была бы официальная встреча. Эта встреча проходила в ресторане. Это было больше похоже на встречу друзей. Даже если никаких сделок не получится, обид не будет.
 
 Лю Юнхао был ошеломлен, когда увидел Чжан Мина. "Вы менеджер Чжан из Тай Хуа?"
 
 Чжан Мин улыбнулся и протянул руку для рукопожатия: "Господин Лю, мы встречаемся не в первый раз. Я думал, вы забыли обо мне".
 
Лю Чуаньчжи сразу же представил: "Tai Hua AgricultureProducts принадлежит отцу менеджера Фэна. Менеджер Фэн, это господин Лю Юньхао".
 
 "Приятно познакомиться. Я Фэн Юй". Фэн Юй улыбнулся и протянул руку.
 
 "Лю Йонгхао. Я много слышал о вас. Сегодня я наконец-то смог встретиться с вами. Я никогда не ожидал, что "Тай Хуа Аграр" принадлежит вашей семье".
 
 Лю Юнхао не ушел сразу после того, как увидел Чжан Мина и Фэн Юя, и Лю Чуаньчжи почувствовал облегчение. "Давайте ужинать. Я уже заказал блюда. Давайте поговорим за ужином".
 
 высокомерно сказал Лю Юнхао: "Утки из Пекин-Куанчжуд кормятся моими кормами для животных. Теперь большинство ферм по всему Китаю заказывают корм у нас".
 
 Лю Йонгхао посмотрел на Чжан Мина. У него есть корма только для свиней. Как он может конкурировать с New Hope Group?
 
 Чжан Мин рассмеялся и ответил: "У нас есть свиньи Тянь Пэн. Мы являемся поставщиком свинины номер один в Китае. У нас также есть свинофермы и свиноводческие фермы. О, мы продаем нашу продукцию в супермаркете Tai Hua. Это Tai HuaSupermarket. Вы понимаете, о чем я?"
 
 Супермаркет Тай Хуа, Сельскохозяйственные продукты Тай Хуа? Эти две компании связаны? Лю Юнхао поднял глаза и увидел улыбающегося Фэн Юя. Этот супермаркет Тайхуа тоже принадлежит его семье? Но сообщалось, что самый богатый человек Гонконга, Супермен Ли, вложил деньги в этот супермаркет. Этот супермаркет как-то связан с Фэн Юем?
 
 Фэн Юй жестом остановил Чжан Мина. "Чжан Минг, группа "Новая надежда" господина Лю действительно лучше нас в кормах для животных. Но, господин Лю, вашей компанией управляете вы и ваша семья. Есть ли конфликты между вами и вашими братьями, когда вы все делите прибыль?" Примечания переводчика:
 
 Сычуань
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sichuan
 
 История банковского дела в Китае. https://en.wikipedia.org/wiki/History_of_banking_in_China
 
 Народный банк Китая.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/People's_Bank_of_China.
 
 Чжу Жунцзи
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhu_Rongji
 
 Терминал в точке продажи (POS)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Payment_terminal
 
 Unionpay
 
https://en.wikipedia.org/wiki/UnionPay
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082015
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      Необыкновенный генийГлава 663 - Программа Гуанкай
 
 Лю Юнхао нахмурился. Что имеет в виду этот Фэн Юй? Это дела моей семьи. Какое отношение это имеет к тебе? Но этот Фэн Юй высветил самую большую проблему, с которой столкнулась New Hope Group. Четыре брата вместе создали эту компанию, но акции не были четко распределены, и это стало серьезной проблемой при управлении компанией.
 
 В 1992 году Лю Йонгхао увидел эту проблему и нанял кого-то со стороны для управления компанией. Но в семейном бизнесе самой большой проблемой было то, что братья имели разные взгляды. Кроме того, все они были женаты, и у каждого из них были свои семейные проблемы, а также вопрос о будущем наследстве этой компании. Это были проблемы, с которыми им пришлось столкнуться. Если бы было только 4 брата, эти проблемы можно было бы решить быстро, но теперь было 4 семьи. Это было головной болью для Лю Йонгао.
 
 "Я могу справиться с этим. Тебе не нужно беспокоиться обо мне". ответил Лю Йонгхао. Его тон был слегка раздраженным.
 
 "Я не умею управлять компаниями. Мой отец такой же. Вот почему я сделал много инвестиций и никогда не управлял компаниями. Я советую вам разойтись как можно раньше. Если это произойдет позже, отношения между братьями могут испортиться. Минимум, что вы все должны сделать, - это четко обозначить доли и разделить рынок. Но вы должны владеть наибольшей долей. Без вас не будет группы "Новая надежда"".
 
 Лю Юнхао услышал слова Фэн Юя. Это было то, что он хотел сделать. Если он не прояснит ситуацию со своим братом, то ему будет трудно разделиться с братьями, когда бизнес разрастется. По крайней мере, его младшие братья все еще слушают его сейчас. Через несколько лет все их дети вырастут, и многое изменится.
 
 Итак, этот менеджер Фэн не управляет своими компаниями. Это странно. Какой начальник будет передавать свои полномочия другим? Но Лю Чуаньчжи сказал, что все дела управляющего Фэна идут хорошо. Может быть, это его секретная формула?
 
Должен ли я чаще прислушиваться к мнению вышестоящего руководства и перестать принимать все решения самостоятельно?
 
 "Спасибо, менеджер Фенг, за ваш совет. Я учту его".
 
 "Я слышал, что господин Лю создает программу "Гуанцай". Могу ли я участвовать в ней?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
 
 Фэн Юй очень уважал Лю Юнхао, потому что он был филантропом. Он начал эту программу "Гуанкай" вместе с 9 другими предпринимателями. Эта программа была направлена на помощь бедным в Китае. Она помогла многим людям, особенно в сельских деревнях.
 
 Конечно, Лю Юнхао был членом Народно-политической консультативной конференции Китая и Всекитайского собрания народных представителей. Остальные 9 предпринимателей были такими же. Возможно, у них были разные причины для создания этой программы Гуанцай, но Фэн Юй был готов поверить, что они искренне хотят помочь бедному региону и занимаются благотворительностью.
 
 Программа Гуанкай была создана для поддержки семилетней программы правительства по избавлению 80 миллионов человек от нищеты (1994-2000). Целью программы "Гуанкай" было искоренение бедности. Они были частными предприятиями и инвестировали в сельские и бедные регионы. Говоря простым языком, программа Гуанцай заключалась в том, чтобы попросить бизнесменов инвестировать в бедные районы с экономической точки зрения. Это не было предоставлением помощи или благосостояния людям в регионах. Все инвестиции должны были вернуться. Но отдача может быть минимальной или потребуется много времени, чтобы увидеть прибыль. Фэн Юй был заинтересован в программе Гуанцай, потому что программа Гуанцай также направлена на образование. Это совпадало с мыслями Фэн Юя. Фэн Юй хочет присоединиться к программе Guangcai. Он не возражает против создания заводов в западных провинциях, лишь бы была прибыль.
 
 В будущем эта ассоциация Программы Гуанцай даже получит награду от Организации Объединенных Наций. Лю Юнхао был потрясен, услышав, что Фэн Юй хочет присоединиться к Программе Гуанцай. Обычно бизнесмены считают своим приоритетом прибыль. Но этот менеджер Фэн был другим.
 
 "Нет проблем. Я буду рекомендовать вас в программу".
 
 Но знаете ли вы, что доходы от этой программы невелики, а продолжительность ее невелика? Кроме того, каждый год вы должны жертвовать определенную сумму денег или материалы. Вы уверены, что хотите присоединиться?" Лю Юнхао объяснил.
 
 Лю Юнхао не хотел, чтобы Фэн Юй подумал, что они сотрудничают с правительством, чтобы заработать на западных провинциях, и забыл о своей цели. Хотя все они не против получить прибыль, цель этой программы не в этом. Цель программы - помочь бедным и изменить регион.
 
 Эта программа может занять от 3 до 5 лет. Может даже занять до 30-50 лет. Фэн Юй был еще молод. Хватит ли у него терпения?
 
 "Я помню, что в провинции Сычуань должно быть несколько зданий Тай Хуа. Вы видели их? Моя семья и я жертвуем большую сумму каждый год. Но мы, в отличие от вас, занимаемся только образованием. Я слышал, что вы также следите за санитарными условиями и культурой этих регионов. Вы все намного лучше нас".
 
 Чжан Мин добавил: "За эти несколько лет менеджер Фэн пожертвовал более 100 миллионов юаней". Чжан Мин включил в эту сумму средства на исследования, которые Фэн Юй передал университетам. Это определенно больше, чем 100 миллионов юаней.
 
 У Лю Юнхао отвисла челюсть. "Сколько? Более 100 миллионов юаней?!" Фэн Юй готов пожертвовать столько денег? Каков был его мотив?
 
 Фэн Юй был доволен тем, что Чжан Мин прервал его, но он сделал недовольное лицо. "Чжан Мин, почему ты об этом заговорил? То, что сделали господин Лю и его друзья, - это настоящая благотворительность".
 
 "Менеджер Фэн, почему вы пожертвовали так много денег?" с любопытством спросил Лю Юнхао. Он не верил, что Фэн Юй пожертвовал столько денег без какого-либо мотива. Фэн Юй был успешным бизнесменом, а бизнесмен не может ничего не делать безвозмездно. "Я хочу иметь хорошую репутацию и сделать своих родителей счастливыми. Я хочу, чтобы дети из бедных районов могли спокойно ходить в школу. Я хочу, чтобы ученики, которые учились в зданиях школы Тай Хуа, в будущем внесли свой вклад в развитие нашей страны". серьезно ответил Фэн Юй.
 
"Менеджер Фэн очень щедр. Я восхищен вашим поступком", - сказал Лю Юнхао.
 
 "Это значит, что господин Лю не возражает против моего вступления в программу GuangcaiProgram?"
 
 "Конечно, я не буду возражать. Если кто-то посмеет возражать, я обязательно с ним сражусь! Мы можем обсудить детали твоего присоединения в другой день. Мы должны хорошо поговорить. Я рад, что встретил вас сегодня". воскликнул Лю Юнхао.
 
 Лю Чуаньчжи был озадачен, увидев, как они весело болтают. Но о чем они говорили? Может быть, они обсуждали совместное предприятие банка Minsheng? Я все еще жду, когда Lenovo получит контракт на установку компьютерной системы и программного обеспечения для банка. Вы все можете поговорить о программе Гуанцай в другой раз.
 
 "Старик Лю, менеджер Фэн, жареная утка разделана. Давайте есть ее, пока она теплая. Вкус изменится, если она будет холодной". Лю Чуаньчжи прервал их.
 
 "Говоря об этом Куаньчжуде, я слышал, что кто-то вложил в него деньги, и он довольно агрессивно расширялся. Но, похоже, дела идут отлично". Лю Юньхао сказал небрежно.
 
 "Спасибо за комплименты".
 
 Лю Йонгхао был удивлен. Я хвалю Куаньчжуд, при чем тут вы?
 
 Лю Чуаньчжи добавил. "У менеджера Фэна также есть акции в QuanjudeGroup".
 
 А? Почему этот менеджер Фэн участвует во всех видах бизнеса? Вы сказали мне, что он занимается машинами и электроникой. Эта жареная утка - машина или электронное устройство? Примечания переводчика:
 
 Программа "Гуанкай
 
 Народная политическая консультативная конференция Китая
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Chinese_People%27s_Political_Consultative_Conference
 
 Всекитайское собрание народных представителей
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/National_People's_Congress
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      Необыкновенный генийГлава 664 - Подходят ли эти компании?
 
 Лю Чуаньчжи прервал Лю Юнхао, напомнив ему о цели этой встречи. На этой встрече обсуждалось создание банка MinshengBank. Он забыл об этом после разговора о программе Guangcai.
 
 "Менеджер Фэн, я не ожидал, что ваш бизнес будет настолько успешным".
 
 "Он не очень успешный. По сравнению со многими многонациональными компаниями, мой бизнес - ничто. Я только более диверсифицирован".
 
 "Если компании менеджера Фэна не успешны, то что тогда говорить о нас? Вы слишком скромны. Чуаньчжи говорил с тобой о банке Миншэн? Каково твое мнение?"
 
 "Я могу инвестировать в это предприятие. Но у меня есть вопрос. Кто знает, как управлять банком?" переспросил Фэн Юй.
 
 "Фэн Юй знает человека, хорошо знакомого с банковской индустрией. Это Ли Цзекай. Когда он был в Канаде, он работал в банке".
 
 "Нам не нужно беспокоиться об управлении банком. Основным акционером должна быть страховая компания China Life Insurance Company. Мы просто инвестируем в это предприятие".
 
 Это было то же самое, что и в предыдущей жизни Фэн Юя. Хотя это был негосударственный банк, основным акционером все равно было государственное предприятие. Этот банк был лишь более прозрачным акционерным обществом.
 
 Это тоже было хорошо, так как банк Minsheng был довольно успешным в предыдущей жизни Фэн Юя. После 1998 года этот банк быстро рос. Конечно, это был период, когда почти все китайские банки быстро развивались.
 
 Но все еще оставалась проблема, которая будет препятствовать росту банкаMinsheng. В эту эпоху существовало множество банковских правил и политик, ограничивающих рост банков. К ним относятся фонд обеспечения и жилищные кредиты. Вначале банку Minsheng Bank не разрешалось работать с этими фондами, и это ограничивало рост банка.
 
 Если Minsheng Bank будет работать так же, как остальные государственные банки, то его развитие будет намного лучше.
 
 China Life Insurance станет крупнейшей в Китае компанией по страхованию жизни и в будущем станет самой высокооплачиваемой страховой компанией в мире. У компании много средств. С этой компанией в качестве одного из акционеров банк Minsheng будет иметь надежную финансовую поддержку. В следующем году в Китае начнется реализация программы China's, которая ускорит развитие китайской страховой отрасли. Прибыль China Life Insurance значительно возрастет. Сочетание страхования и банковского дела стало успешной моделью за рубежом. Банки используют страховые взносы клиентов для выдачи кредитов и инвестиций. Доходы использовались для выплаты страховых возмещений. Если бы не было банков, что бы компании делали с премиями? Вкладывать в банки под проценты?
 
 Китайское правительство хочет развивать страховую отрасль и косвенно позволило развиваться банку Minsheng. Не благодаря этим предпринимателям был создан этот банк.
 
 "Каков начальный капитал для этого банка и сколько компаний необходимо для этого предприятия? А также, какое максимальное количество акций мы можем иметь?" спросил Фэн Юй.
 
 Получить контрольный пакет акций или стать главным акционером было невозможно. Но Фэн Юй мог использовать множество компаний для инвестиций в этот банк и занять много мест в совете директоров. Он все равно будет иметь влияние на банк.
 
 Фэн Юй не хочет вмешиваться в деятельность банка, и правительство также не допустит этого. Но он также не хочет позволять другим людям делать с банком все, что они хотят, и не прислушиваться к его предложениям. "Первоначальный уставный капитал составляет 10 млрд юаней, а максимальное количество акций, которыми мы можем владеть, - 49%. Но нет никаких правил, которые ограничивали бы нас в торговле акциями в будущем. Нет ограничений по количеству компаний, но мы хотели бы иметь не менее 10-20 компаний. Таким образом, мы диверсифицируем риск". пояснил Лю Йонгхао. Для Фэн Юя 10 миллиардов юаней были сущим пустяком. Но вкладывать такую сумму сейчас было нецелесообразно.
 
 Фэн Юй мог легко взять 10 миллиардов юаней из своего российского фонда, фонда США и даже из собственного кармана. Однако текущие экономические условия в Китае и количество конкурентов банка Minsheng снижают прибыльность банка. Тем не менее, если банк будет работать нормально, риск потери денег невелик.
 
 Инвестиции в банки - это инвестиции в будущее. Если Фэн Юй сможет стать основным акционером Minsheng Bank, то ему будет легче управлять финансами и привлекать капитал. Кроме того, банковская отрасль была тесно связана с правительством. Фэн Юй сможет получать новости о политике правительства из первых рук. Это окажет значительное влияние на инвестиции.
 
 Фэн Юй подозревает, что бизнесмены присоединились к этому предприятию, чтобы узнать о планах и направлениях деятельности правительства. Это было связано с тем, что банковская индустрия сейчас не является прибыльной отраслью. Но в будущем, если банк будет зарегистрирован на бирже и внедрит продукты по управлению состоянием, он станет прибыльным. "Господин Лю, могу ли я представить еще несколько начальников или компаний, чтобы они присоединились? Могут ли гонконгские бизнесмены принять участие?" спросил Фэн Юй.
 
 "Гонконгские бизнесмены? Боюсь, что нет. Хотя Гонконг является частью Китая, текущая политика все еще немного отличается. Одна страна, две системы. Кроме того, Гонконг еще не вернулся в состав Китая. Что если бизнесмен вдруг сменит гражданство?".
 
 "Но в нашей стране также есть иностранные банки".
 
 "Этот банк Minsheng отличается. В нем участвует компания China Life Insurancecompany. На него не могут влиять никакие иностранные фонды. Это нормально, если вы хотите рекомендовать бизнесменов или крупные корпорации. Но компании должны быть чистыми и иметь достаточную финансовую поддержку. Самое главное, эти компании должны быть китайскими".
 
 "Могут ли у компаний быть гонконгские акционеры? Основной акционер - китаец. Можно ли это допустить?" спросил Фэн Юй.
 
 "Это не указано. Я спрошу и отвечу вам. Что это за компании?" спросил Лю Юнхао.
 
"Машинная компания Бинг Сити", "Ветер и дождь электроники", "Aiwa Electronics", "Ветер и дождь бытовой техники" и др. Также, Lehaha Group, AiwaLittle Tyrant, Tai Hua Trading, Tai Hua Agriculture Products, Tai HuaSupermarket Group, Bing City Pharmaceutical. Wind and Rain Logistics, QuanjudeGroup".
 
 Лю Юнхао услышал первые несколько компаний, и он знал, что у Фэн Юя есть акции в этих компаниях. Фэн Юй мог даже иметь контрольный пакет акций. Он мог сказать это по названиям компаний. Wind and Rain, Aiwa, Tai Hua и т.д. Эти компании должны быть связаны с Фэн Юем. Но он не ожидал, что компаний так много.
 
 Лю Юнхао знал, что у Фэн Юя есть акции в компании Bing City's MachineryCompany. Но Lehaha Group и Bing City Pharmaceutical тоже были связаны с Фэн Юем?
 
 Лю Юньхао восхищался Чжун Цинсянем из Lehaha за развитие компании. Lehaha хорошо развивалась и стала одной из ведущих компаний Китая. Есть ли у Фэн Юя акции этой компании или он знает только Чжун Цинсяня?
 
 Кроме того, в прошлом году была создана компания Bing City Pharmaceutical, продукция которой пользовалась большой популярностью и должна была приносить прибыль. Эта компания также была связана с Фэн Юем?
 
 Подождите, почему этот Фэн Юй предложил так много компаний? Он хочет, чтобы все эти компании присоединились к этому предприятию, а затем получили место в совете директоров?
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 $10 и более в месяц
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 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
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      Необыкновенный генийГлава 665 - У супермаркета появились конкуренты!
 
 Первая встреча между ними прошла гладко. Лю Йонгао считал, что даже если Фэн Юй не будет инвестировать в банк Minsheng, это не страшно, так как Фэн Юй выразил намерение присоединиться к программе Guangcai.
 
 Лю Йонгхао не принимал решений. Хотя он был одним из основателей, предложивших это предприятие, последнее слово все равно оставалось за правительством.
 
 Фэн Юй не торопился. Если этот банк сможет подождать до 1998 года, это будет лучше. Сейчас вкладывать деньги было нецелесообразно. Но после 1998 года Фэн Юй мог сорвать куш на азиатском финансовом кризисе, и у него будет много средств для инвестиций.
 
 Кроме того, Фэн Юй знал, что банк "Миньшэн" не может быть создан в следующем году. Самое раннее - это 1996 год. Он мог бы позволить другим людям сначала инвестировать в банк, а сам инвестировать после 1998 года. Он хотел получить банковский кредит в банке Minsheng, но знал, что сейчас это невозможно.
 
 Для расширения Tai Hua Supermarket все еще необходимо получить банковские кредиты в других банках. Фэн Юй отвечает за контакты с китайскими банками и FuGuangzheng, а остальные свяжутся с гонконгскими банками. Они сравнят процентные ставки и условия, прежде чем решить, в каком банке получить кредит.
 
 Но Фэн Юй помнил, что в прошлой жизни Ли Цзекай получил значительную сумму кредита всего на один проект. Гонконгская сторона не должна была стать проблемой, так как супермен Ли был одним из акционеров Tai HuaSupermarket.
 
 Фэн Юй чувствовал, что средства сейчас не являются приоритетом. Их главным приоритетом было подходящее месторасположение. Они должны получить его до того, как появятся конкуренты.
 
 В настоящее время в Китае уже существовало несколько небольших супермаркетов, таких как BHG. Они были зарегистрированы раньше, чем Tai Hua Supermarket, но их масштаб не был значительным. Их ассортимент, обслуживание, выкладка товара, маркетинг, стратегия продаж и т.д. значительно отставали от Tai Hua Supermarket. Хотя компания BHG также хотела создать гипермаркет, их гипермаркет был лишь большим супермаркетом.
 
Хорошее местоположение означает постоянный приток покупателей. Это было очень важно.
 
 В Шанхае супермаркет BHG повлиял на развитие Tai HuaSupermarket. Хотя у BHG было всего два филиала, их прибыль была высокой.
 
 Но после того, как Tai Hua Supermarkets открыл два филиала в Шанхае, прибыль BHG начала снижаться. Стратегия Фэн Юя заключалась в том, чтобы отнять у BHG долю рынка. В конце концов, модель управления BHG, размещение продукции, цепочки поставок, операционные модели не могли сравниться с Tai Hua Supermarket. Даже их здания были старыми, и повсюду виднелись провода. В супермаркетах BHG было грязно, в отличие от супермаркетов "Тай Хуа".
 
 Управляющий супермаркетом филиала в Шанхае также начал переманивать сотрудников BHG. В супермаркете "Тай Хуа" платили лучше, чем в BHG, и у него были лучшие льготы и перспективы.
 
 Тем сотрудникам, которые пришли в Tai Hua Supermarket, сказали, что Tai Hua Supermarket будет продолжать расширяться, и будет создано еще много новых филиалов. Если их отберут в новые филиалы, то они получат прибавку к зарплате и, возможно, даже будут повышены до руководящего состава.
 
 Новые филиалы могут находиться не так далеко от Шанхая. Это может быть Сучжоу или Шанхай. Сотрудникам не придется работать далеко от своего дома.
 
 У супермаркетов Tai Hua была устойчивая цепочка поставок, и продукция, которую они получали, была намного дешевле. Сотрудники Tai Hua Supermarket будут посещать супермаркеты BHG и проверять их цены, а затем устанавливать более низкие цены на те же продукты.
 
 Сначала Фэн Юй думал, что прибыль от супермаркетов не будет высокой. Она должна составлять не более 20% от прибыли. Но после открытия супермаркетов прибыль оказалась гораздо выше, чем ожидалось.
 
 В торговых центрах пара чулок продавалась за 10 юаней. Себестоимость чулок составляла всего 3 юаня, а супермаркет "Тай Хуа" продавал их за 8 юаней. Прибыль почти вдвое превысила себестоимость.
 
 Китайское красное вино "Великая стена" продавалось в большинстве магазинов по цене более 20 юаней.
 
 Но себестоимость этого вина в супермаркете Tai Hua составила менее 10 юаней, и оно продавалось по цене 18 юаней за бутылку. Одно только это вино привлекало множество покупателей.
 
 Прибыль от импортных продуктов была еще выше. Эти импортные продукты обычно продавались некоторыми компаниями с прибылью в несколько раз больше.
 
 Но в супермаркете Tai Hua этот же товар стоил намного дешевле. Но прибыль все равно была более чем вдвое выше себестоимости.
 
 Все товары в супермаркете "Тай Хуа" продавались дешевле, чем в других местах. Даже яйца стоили дешевле, чем на рынке. В сочетании с маркетингом в супермаркеты каждый день шел постоянный поток покупателей. Например, два филиала в Шанхае привлекали покупателей, живущих далеко от города. Это было связано с тем, что товары в супермаркете "Тай Хуа" были в среднем на 10% дешевле. Некоторые товары были даже на 20% дешевле, чем в других местах.
 
 Прибыль не была низкой, и продажи постоянно росли. Ежедневно проводились рекламные акции, и общая выручка супермаркетов Tai Hua росла каждую неделю.
 
 Успех супермаркета "Тай Хуа" оказал значительное влияние на BHG. Это было то, чего хотел Фу Гуанчжэн. Фу Гуанчжэн положил глаз на местоположение супермаркетов BHG. Если он сможет купить эти два супермаркета BHG, он сможет построить на этом месте новый торговый центр. Бизнес, несомненно, пойдет в гору. Хотя строительство нового торгового центра займет несколько месяцев, потенциальная прибыль оправдывает себя, к тому же он устранит одного будущего конкурента.
 
 Так происходит не только в Шанхае. Многие торговые центры в Пекине, Бингсити, Тяньцзине, Шэньчжэне, Цзиньлине и многих других городах были преобразованы в гипермаркеты. Они пытались подражать супермаркетам Tai Hua. Например, два этажа торгового центра в Бинг-Сити были переоборудованы в супермаркет. Даже полки, пространство проходов, расположение товаров были идентичны супермаркету Тай Хуа. Фэн Юй позвонил Чжан Жуйцяну, чтобы спросить его об этом.
 
 Ранее он хотел купить этот торговый центр, но городские власти отказались его продавать, потому что хотели иметь торговый центр. Почему вдруг появился этот супермаркет?
 
 смущенно ответил Чжан Жуйцян. Это его люди приняли такое решение, а он не знал об этом. Когда он узнал об этом, супермаркет был уже почти готов к открытию. Все полки были построены, и они не могли их убрать. Кроме того, это был всего лишь небольшой супермаркет. Это никак не повлияет на супермаркет Тай Хуа.
 
 Фэн Юй не возражает. Супермаркет "Тай Хуа" смог догнать всех сзади, даже когда были заняты хорошие места в таких городах, как Шанхай, Шэньчжэнь и Гуанчжоу. Чего беспокоиться об этом маленьком супермаркете?
 
 Фу Гуанчжэн также интересовался расположением этого торгового центра в городе Бинг. Он хотел перекупить этот торговый центр. У супермаркета "Тай Хуа" был сильный маркетинг, и многие люди видели этот супермаркет в новостях. Они захотят посетить этот супермаркет из любопытства. Зайдя в супермаркеты "Тай Хуа", люди поймут, насколько дешевыми были продукты.
 
 После введения членства и карт покупок супермаркет "Тай Хуа" смог удержать большинство покупателей. После открытия супермаркета "Тай Хуа" пострадали все продуктовые магазины, рынки, магазины и т.д., расположенные поблизости. Их дела шли не так хорошо, как раньше.
 
 Места, которые разведали Фу Гуанчжэн и остальные, были в основном заняты другими супермаркетами, и их решение было слиянием! Примечания переводчика:
 
 BeijingHualian Group (BHG)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Beijing_Hualian_Group
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
Доступ к 27 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 20 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082108
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      Необыкновенный генийГлава 666 - Разочарование Адольфа
 
 Купите мне кофе или дайте чаевые Президент Carrefour Asia, Адольф, посмотрел на отчет, лежащий на столе. Он был в плохом настроении.
 
 Что случилось? Как получилось, что в Китае появилась такая компания? Эта компания создала сеть супермаркетов с таким количеством филиалов!
 
 Адольф не мог понять, почему эта компания не арендовала торговые площади, а купила весь торговый центр. Они использовали супермаркет как основу и создали гипермаркет. Разве это не обычная практика Carrefour?
 
 Адольф послал кого-то расследовать деятельность корпорации Tai Hua SupermarketCorporation. Она была похожа на Carrefour. Операционная модель, доходы, модель управления и т.д. были практически идентичны.
 
 Утверждение, что "Супермаркеты Тай Хуа" подражают Carrefour, также не соответствовало действительности. В конце концов, супермаркет "Тай Хуа" имел сильное финансовое обеспечение. Маркетинговые и рекламные стратегии почти всех супермаркетов в мире были примерно одинаковыми. Но планы Tai Hua Supermarket были на ступень выше.
 
 Carrefour в нынешнюю эпоху был не так велик, как в будущем. Хотя Carrefour также проводил акции каждый день, это было ничто по сравнению с супермаркетом "Тай Хуа". Продукция Tai Hua Supermarket была более разнообразной, фрукты и овощи были лучше, чем в супермаркетах Carrefour.
 
 Франция и Китай не были близки, и между ними не было тесного сотрудничества. Это может быть связано с отношениями Китая с Германией. Весь мир знает, что в прошлом у Франции и Германии не было гармоничных отношений.
 
 Но теперь отношения между Францией и Китаем улучшились, и Carrefour решила выйти на китайский рынок в течение следующих двух лет, чтобы протестировать рынок. Но они поняли, что опоздали. Когда они все еще искали подходящие места, неожиданно появился супермаркет Tai Hua.
 
 Эта корпорация Tai Hua Supermarket была слишком сумасшедшей. Кто мог открыть сразу столько филиалов гипермаркета?
 
 Они не беспокоились об убытках?
 
 Carrefour покопался в биографии супермаркета Tai Hua и обнаружил, что гонконгский супермен Ли имеет в нем акции. Супермен Ли был известным бизнесменом во всем мире. Он был очень влиятелен в Азии и обладал огромным состоянием.
 
 Супермен Ли был не единственным акционером в этом бизнесе. У него было много партнеров, и один из них был большим боссом в Китае. Финансовая поддержка этой компании была сильной, и ему не нужно было беспокоиться о своих средствах. Недвижимость в Китае также была дешевой. Им не нужно много средств, чтобы открыть один большой супермаркет.
 
 Carrefour знал, что, исходя из масштабов и продукции Tai Hua Supermarket, для создания каждого филиала необходимо не менее 200 миллионов юаней. Это также было одной из причин, по которой Carrefour не вышла в Китай сразу. Это были значительные инвестиции, и Carrefour не мог предсказать их возврат. Риск был слишком высок.
 
 Но стартовый капитал Tai Hua Supermarket Corporation был невелик, и даже если бы в компанию были влиты средства, они не должны были быть большими. Если каждый филиал обойдется в 200 миллионов юаней, то 20 филиалов будут стоить 500 миллионов долларов США! Это было основано на текущих обменных курсах. Если бы это было сделано по прошлогоднему курсу, сумма была бы больше!
 
 Это были значительные инвестиции.
 
 Но Адольф не знал, что все товары супермаркета "Тай Хуа" продаются в кредит. Все, что им нужно, это разместить депозит и заплатить поставщику в конце месяца. Создание одного филиала не стоит и 20 миллионов юаней. В противном случае первоначальных инвестиций Tai Hua Supermarket было бы недостаточно, чтобы поддерживать сразу 20 гипермаркетов.
 
 Первоначальных инвестиций может не хватить даже на создание 20 больших супермаркетов или на то, чтобы завезти продукты!
 
 Адольф подозревает, что "Супермаркеты Тай Хуа" пользовались поддержкой китайского правительства. Если бы это было не так, то почему бы церемония открытия супермаркетов освещалась на национальном телеканале? С каких пор китайское правительство бесплатно рекламирует бизнесменов?
 
После открытия супермаркетов Тай Хуа стал очень популярным. Адольф не ожидал этого и не мог понять причину такой популярности. Откуда в такой отсталой стране, которая несколько лет переживала реформацию, такая высокая покупательная способность? Адольф не знал, что, хотя китайцы не получают высоких доходов, их население велико, а китайцы любят вливаться в толпу. Супермаркет был многолюдным местом. Покупатели могли свободно бродить по нему, и продавцы не прогоняли их. Кроме того, там можно было заключить выгодные сделки. Эти причины привлекали множество покупателей. Каждый раз, когда супермаркет "Тай Хуа" объявлял о новых акциях, там собиралась большая толпа. Лозунг текущей акции был достаточным, чтобы привлечь множество покупателей. Покупайте в "Тай Хуа", и вы получите больше денег!
 
 Товары в супермаркете "Тай Хуа" были дешевле. Если бы каждая семья покупала продукты в супермаркете "Тай Хуа", сэкономленная сумма была бы эквивалентна прибавке к зарплате.
 
 Этот лозунг привлек множество покупателей, не имеющих высокого дохода. Чтобы сделать покупки в супермаркетах "Тай Хуа", они проделывали чуть больший путь или ехали на автобусе более часа. В газетах и радиорекламе звучали такие слоганы, как "Ежедневные распродажи, ежедневные скидки", "Понятные цены, разнообразие товаров" и "Покупайте в Tai Hua и чувствуйте себя хорошо". Супермаркет "Тай Хуа" также нанял людей для раздачи листовок в людных местах и на автобусных остановках.
 
 В течение месяца почти все жители городов, где находились супермаркеты "Тай Хуа", знали о супермаркете "Тай Хуа". Даже те жители городов, где нет филиалов супермаркетов "Тай Хуа", также знают о супермаркетах. Это происходило потому, что они видели супермаркеты в новостях.
 
 Адольф пожалел об этом. Если бы он знал, что открыть супермаркеты в Китае будет так просто, он бы разведал место раньше. Возможно, сейчас у Carrefour было бы уже несколько филиалов в Китае.
 
 Некоторые филиалы супермаркета "Тай Хуа" располагались не там, где планировала его команда. Это еще больше расстроило его.
 
 Адольф думал, что конкурентами компании в Китае будут только Walmart. Но этот супермаркет "Тай Хуа" представлял собой более серьезную угрозу.
 
 Адольф знал, что у местного предприятия больше преимуществ, чем у иностранных компаний. Он не был знаком с местной культурой, а государственная политика будет защищать местных жителей.
 
 Теперь Carrefour было сложнее войти в Китай. Даже если бы им удалось проникнуть на китайский рынок, результаты были бы не такими, как в других странах.
 
 С корпорацией Tai Hua Supermarket нельзя было шутить. Адольф мог только надеяться, что Tai Hua Supermarket нацелена только на китайский рынок. Если он выйдет за границу, то станет еще одним сильным конкурентом Carrefour. Они станут одним из препятствий на пути экспансии Carrefour.
 
 Адольф сообщил об этом в свой штаб. Именно штаб-квартира будет решать, когда Carrefour следует рискнуть и выйти на китайский рынок или подождать и посмотреть. Если супермаркет Tai Hua начнет расширяться дальше, Carrefour упустит возможность выйти на рынок Китая. Но все это будет решать высшее руководство.
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
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 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082109
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      Необыкновенный генийГлава 667 - Войны за напитки (часть 1 из 2)
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя "Купить кофе" или "Чаевые" на или .
 
 Через несколько дней Фэн Юй получил звонок от Лю Юньхао. Были хорошие и плохие новости. Хорошая новость заключалась в том, что Фэн Юй был приглашен присоединиться к программе GuangcaiProgram, и правительство дало разрешение на создание GuangcaiCommittee. Это будет признанная правительством организация. Будет создан организационный комитет, и Лю Юнхаопросил Фэн Юя, что Фэн Юй будет одним из членов комитета. Председатель и заместитель председателя комитета будут выбраны из 10 основателей этой программы.
 
 В будущем Фэн Юй также может добровольно принять участие в выборе председателя. Это было справедливо по отношению ко всем. Успех бизнеса Фэн Юя был более чем достаточным для того, чтобы он выдвинул свою кандидатуру на пост председателя. Его квалификация была выше, чем у всех остальных членов.
 
 Хотя Лю Юнхао не знал, сколько акций принадлежит Фэн Юю во всех этих компаниях, дела у них шли очень хорошо. Даже если Фэн Юй владел только 10% акций этих компаний, его общие активы были намного больше, чем у всех остальных. Фэн Юй был доволен этой хорошей новостью. Он не хотел становиться председателем или вице-председателем. Ему было достаточно быть одним из членов. Он хочет быть ответственным за образование. Он знает, что никто не будет соперничать с ним за эту роль, так как даже если все они сложатся, их вклад будет не больше, чем у одного Фэн Юя.
 
 Фэн Юй хочет быть главным в сфере образования, потому что он знает, как работают люди снаружи. Вы жертвуете 1 миллион юаней на строительство здания, но стоимость проекта может быть меньше 500 000 юаней или меньше.
 
 Фэн Юй не хотел жертвовать деньги на строительство школьных зданий, а в будущем эти здания рухнут. Если это случится, будет слишком поздно найти виновного. Жизни будут утеряны!
 
 Фэн Юй посоветовался с Лю Юнхао, и тот согласился. Он сказал, что поможет убедить других учредителей.
 
Фэн Юй был в восторге от этой новости. Плохие новости тоже были приемлемы. Фэн Юй не очень расстроился из-за этого.
 
 Плохая новость заключалась в том, что компаниям с гонконгскими акциями временно не разрешалось инвестировать в банк Minsheng. Даже если компания принадлежала в основном китайским фондам, это также не разрешалось. Так, многим компаниям Фэн Юя не разрешалось инвестировать в банк, поскольку Фу Гуанчжэн владел акциями этих компаний.
 
 Другие компании, в которых контрольным пакетом акций владеет только один человек, также не были допущены.
 
 Это означает, что Фэн Юю не разрешили использовать несколько компаний для инвестирования в банк и получения места в Совете директоров. Фэн Юй вспомнил о своих компаниях. Только несколько его компаний могли участвовать в этом предприятии.
 
 Компания Wind and Rain Logistics не должна была инвестировать, так как зять Фэн Юя не был заинтересован. Компания Tai Hua Agriculture имела право на участие, но у нее не так много ликвидных активов. Tai HuaTrading также имела право на участие. Но если Tai Hua Trading инвестирует в банк Minsheng, то Фэн Юю придется менять банковский счет, и возникнут проблемы с расчетами с Кириленко. В конце концов, банк ICBC дал Tai HuaTrading зеленый свет на осуществление международных переводов средств, и сборы были ниже. Операции также проходили быстрее, так как не требовалось много бумажной работы.
 
 Фармацевтическая компания Bing City Pharmaceutical также имела на это право. Но сначала ей нужно получить разрешение от правительства города Бинг. Согласится ли Чжан Жуйцян инвестировать в банк Minsheng? Даже если он согласится, сумма инвестиций будет минимальной.
 
 Завод аккумуляторов "Ветер и дождь" имел право на участие, но у него не было достаточно средств. Батарейный завод использовал всю свою прибыль на НИОКР, а его продажи были лишь средними. Следующей компанией, которую рассматривал Фэн Юй, была Lehaha. Чжун Цинсянь, возможно, не захочет использовать средства компании для инвестиций в этот банк. В конце концов, этот банк может оказаться неприбыльным в ближайшее время.
 
 Поэтому Фэн Юй решил временно отказаться от инвестиций.
 
 Однако Лю Йонгхао сказал Фэн Юю, что он может инвестировать как частный инвестор. Это означает, что Фэн Юй может инвестировать 100 миллионов юаней из своего кармана в обмен на 1% акций.
 
 Если Фэн Юй вложит деньги и затем раскроет свое богатство, у него не будет проблем с получением места в Совете директоров, даже если он владеет 1% акций.
 
 Лю Юнхао почувствовал извинение перед Фэн Юем. Фэн Юй продемонстрировал свою заинтересованность и финансовые возможности. Но Лю Йонгхао сказал Фэн Юю, что большинство из этих компаний не подходят для участия.
 
 Фэн Юй смирился с этим. Он также не был заинтересован в инвестировании большого количества своих денег. Банк Minsheng не принесет никакой прибыли в ближайшее время. Он увеличит свои вложения через 8-9 лет. Фэн Юй позвонил Чжун Цяньсяню и сказал, что решил сократить инвестиции Lehaha в банк Minsheng и что Lehaha лучше продолжать реализацию своих планов развития.
 
 Чжун Цинсянь также почувствовал облегчение. Если бы Lehaha вложила свои средства в банк Minsheng, его планы в отношении Lehaha были бы нарушены. Сейчас для Lehaha это была лучшая возможность для быстрого роста. У Lehaha был конкурент по производству чайных напитков. Этим конкурентом была группа Xurisheng.
 
 В прежней жизни Фэн Юй компания Xurisheng Group была лидером китайского рынка чайных напитков и первой представила чайные напитки. Эта компания занимала первое место до 2000 года.
 
 Но в этой жизни лидером рынка чайных напитков стала компания Lehaha. Lehaha не только первой представила чайные напитки, но и до сих пор владеет торговой маркой "Красный чай".
 
 Но Xurisheng Group все же представила свой продукт, и он был назван Ice Tea. Но на самом деле это был ледяной красный чай.
 
 Ледяной чай Xurisheng Group продавался только в двух провинциях. Это было связано с тем, что их производство не было достаточно мощным, а бренд не был создан. Если бы не то, что чай Xurisheng Group Ice Tea был газированным напитком, никто бы не стал покупать их продукцию. В эту эпоху газированные напитки были чрезвычайно популярны в Китае. Выпустив банку газированного напитка, вы чувствуете себя хорошо.
 
 Кроме того, многие китайцы считали, что консервированные напитки являются продуктом высокого класса и лучше, чем напитки в бутылках!
 
 Xurisheng Group считалась подражателем. Lehaha получила преимущество и представила серию газированных напитков Refreshing. Они заняли второе место по продажам напитков этим летом. Первое место по-прежнему занимала компания "Цзяньлибао".
 
 Для Lehaha было легко подавить Xurisheng Group, но XurishengGroup внезапно представила новый продукт. Это теплый чай. Скоро наступит зимний сезон, и продажи газированных напитков упадут. Но Xurisheng Group представила теплый чайный напиток сейчас, и Чжун Цинсянь был взбешен.
 
 Чжун Цинсянь не мог победить Цзяньлибао, так как Цзяньлибао уже экспортировался за границу. Jianlibao также была ведущей китайской компанией по производству напитков в течение многих лет. Но Xurisheng Group была недавно созданной компанией и теперь пыталась отнять долю рынка у Lehaha.
 
 Разве вы не знаете, что газированные напитки "Лебайши" также были избиты нами?!
 
 Lehaha также представит теплые напитки. Этим согревающим напитком был Танг, вид порошкообразного фруктового напитка!
 
 Фэн Юй уже пил Танг в своей прошлой жизни. В его вкусе также не было ничего особенного, но зимой он был приятен. В ту эпоху китайцы привыкли к порошкообразным напиткам, потому что в Китае был популярен другой продукт. Это был напиток иностранной марки. Кола Као!
 
 Лехаха исследовал формулу Cola Cao. Но им не удалось воспроизвести его вкус. Даже если бы они создали продукт, похожий по вкусу на Cola Cao, он был бы бесполезен. Компания Cola Cao вышла на китайский рынок в 1990 году и создала завод на базе совместного предприятия. Она позиционирует себя как высококлассный питательный напиток. Победить Cola Cao будет нелегко. Но Чжун Цинсянь не хотел сдаваться. Если Lehaha сможет создать свой бренд на рынке теплых напитков, то они смогут соперничать и даже победить Jianlibao.
 
 Примечания переводчика:
 
 Cola Cao
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Cola_Cao
 
 Тан
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Tang_(drink_mix)
 
 Предварительные главы
 
$5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082110
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      Необыкновенный генийГлава 668 - Война напитков (часть 2 из 2)
 
 Фэн Юй попробовал чашку новейшего продукта Лехаха, фруктового Танга. Это был теплый, оранжевый напиток. Вкус был нормальным. Он не был вкусным. Он был немного кисловатым и сладким. Это было похоже на то, что Фэн Юй пил в своей прошлой жизни. Должны быть люди, которым нравится такой вкус.
 
 Но Фэн Юй не был удовлетворен. Как этот напиток может конкурировать с Кола Као? Если бы целью Lehaha была группа Xurisheng, то они бы слишком занизили свои цели. Если Lehaha будет конкурировать с другими компаниями, то она должна быть лучшей. Какой смысл соревноваться с более слабым конкурентом?
 
 В прошлой жизни Фэн Юй знал, какой горячий напиток был самым популярным в Китае? Это был не чай и не кофе. И не кола као. Это был молочный чай!
 
 Более известными марками молочного чая были U.Loveit и XiangPiao Piao. В настоящее время эти два растворимых молочных чая все еще недоступны.
 
 Преимущества молочного чая отличались от Cola Cao. Cola Cao позиционировала свой продукт как питательный напиток и хороший вкус. Преимуществом молочного чая был только вкус. В будущем в молочный чай стали добавлять кофе и шоколад. Чжун Цинсянь нахмурился: "Верно. Дети любят его пить, но взрослым он кажется слишком сладким. Но после того, как мы снизили содержание сахара, детям он не нравится. Мы не можем найти золотую середину. Это напиток быстрого приготовления, и мы не можем сказать нашим клиентам, чтобы они добавляли сахар".
 
 Фэн Юй хотел сказать ему, что нет ничего невозможного в том, чтобы просить потребителей добавлять сахар в растворимые напитки. В будущем многие напитки будут поставляться с небольшим пакетиком сахара. Но все эти напитки были в больших упаковках. Упаковывать пакетики с сахаром вместе будет проблематично.
 
 "В конце концов, наш бренд ориентирован на детский рынок. Но мы не можем ограничиваться только апельсинами. Мы можем ввести ананас, яблоко и т.д.. Попросите своих сотрудников изучить этот вопрос".
 
 Даже если продажи будут не очень хорошими, по крайней мере, мы сможем увеличить разнообразие нашей продукции и предотвратить появление других конкурентов".
 
 Чжун Цинсянь кивнул. "Я уже попросил своих людей разработать другие услуги. Оранжевую услугу было проще всего разработать, и она нравится многим потребителям. Но только с этой услугой мы не сможем победить Кола Цао. После инцидента с добавками для здоровья появились продукты для питания. Cola Cao был одним из них и уже приобрел сильную клиентскую базу. Считалось даже, что это импортный продукт. Их продукция также рекламировалась на CCTV. Конкурировать с ними будет сложно".
 
 "Думали ли вы о разработке аналогичного продукта, чтобы конкурировать с Cola Cao?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
 
 "Вы хотите сказать, что мы производим этот вид шоколадного молочного порошка? У нас есть опыт производства сухого молока, но его вкус не так хорош, как у них. Кроме того, трудно контролировать пищевую ценность. У Cola Cao есть только один продукт, и у нас нет никаких преимуществ с нашим брендом". Чжун Цинсянь нахмурился.
 
 Чжун Цинсянь уже думал об этом раньше. Если только не использовать агрессивную рекламу, но это увеличит расходы. Если продукт окажется неудачным, потери будут большими. Рекламные сборы можно было бы использовать для продвижения йогурта и чая. У этих напитков много конкурентов.
 
 "Вы были на Тайване, чтобы проверить тамошний рынок? Видели ли вы там пузырьковый чай?". Пузырьковый чай появился в течение трех месяцев и захватил тайваньскую сцену напитков. Чжун Цинсянь должен был попробовать его раньше.
 
 "Пузырьковый чай? Я пил его раньше. Почему?"
 
 "Что ты думаешь об этом молочном чае?"
 
 "Вкус нормальный. Чай обычный, и мне он не очень нравится. Но есть много людей, которым он нравится. Менеджер Фэн, вы хотите сказать, что мы должны производить этот чай с пузырьками?"
 
 "Почему бы и нет? Это не должно быть сложно, ведь мы можем просто купить формулу у них или разработать ее сами".
 
 В настоящее время на рынке был порошковый чай. Но он не был смешан с сухим молоком.
 
 Клиенты должны были смешивать его сами.
 
 Lehaha нужно только подобрать правильную пропорцию чая и молока и упаковать их вместе. Даже сырьевые ингредиенты можно купить на стороне, и им не нужно производить их самим.
 
 Даже жемчужины или желе в пузырьковом чае можно купить на стороне или поручить производство какой-нибудь компании. Все, что им нужно было сделать, это напечатать этикетку Lehaha на упаковке. Это было легко.
 
 "Это...... кажется возможным. Но понравится ли это китайцам?". Чжун Цинсянь все еще сомневается.
 
 "Если вы не попробуете, как вы узнаете, что это никому не понравится? Этот молочный чай просто должен иметь сильный аромат. Потребителей должен привлекать аромат. Даже если он не будет популярен в Китае, мы сможем экспортировать его за границу, например, на Тайвань или в Гонконг. Кроме того, это будет новый продукт, конкурирующий с Cola Cao. Мы можем представить молочный чай с шоколадной благосклонностью".
 
 "Молочный чай с шоколадной благосклонностью? Можно ли его еще называть молочным чаем?"
 
 "Не беспокойтесь об этом. Пока он нравится потребителям, это успех. Вы раньше пили кофе? Западные люди любят пить кофе, и в прибрежных городах много кафе. Цены там запредельные, а стоимость низкая. Это в основном для тех, кто хочет попробовать, каков вкус напитка у иностранцев. Мы также можем удовлетворить любопытство этих людей, представив чай с молоком со вкусом кофе".
 
 Чжун Цинсянь был озадачен. Он чувствовал, что слова Фэн Юя были неправильными. Традиционный чай с пузырьками все еще может быть возможен. Как и сказал Фэн Юй, они все еще могут экспортировать его на Тайвань и не понесут никаких убытков.
 
 Но чай с молоком, смешанный с шоколадом и кофе? Это будет продукт, который ни туда, ни сюда. Кому он понравится?
 
 Чжун Цинсянь не был достаточно смел, чтобы попробовать что-то новое. Фэн Юй помнил, что Lehaha в его прошлой жизни была авантюрной в отношении своей продукции. Они представили кока-колу, пиво, чай, квас и т.д. Хотя люди критиковали их продукцию, они все равно получали прибыль.
 
 "Хорошо. Менеджер Фенг, я попрошу сотрудников отдела исследований и разработок проверить это.
 
Но мощностей нашего завода может не хватить. Хотя мы расширяем наши заводы, мы еще не производили такую продукцию, и у нас нет существующих производственных линий. Это будут огромные инвестиции".
 
 "Вы можете выбрать западный регион для наших новых заводов. Вы слышали о программе Гуанкай?".
 
 "Программа Гуанкай? Я слышал о ней. Вы хотите сказать, что мы должны присоединиться к этой программе?" В прошлом кто-то пригласил Чжун Цинсяня, но получил отказ. Это было связано с тем, что Чжун Цинсянь в то время не собирался создавать новые филиалы фабрик.
 
 "Почему бы и нет? Мы можем помочь обществу и в то же время повысить имидж нашего бренда. Кроме того, на этом заводе будет производиться порошок для напитков. Нам не нужно беспокоиться о транспортировке. Неважно, даже если транспортировка займет много времени, ведь срок годности большой, и он не испортится так просто. Стоимость рабочей силы и земли также очень дешевая. В общем, наши убытки будут невелики. Самое главное, мы сможем оставить хорошее впечатление у руководителей. Разве вы не хотите прослыть совестливым предпринимателем?".
 
 "Хорошо. Я подумаю над этим. Если все в порядке, то Лехаха присоединится к программе "Гуанкай" и внесет свой вклад в развитие страны".
 
 "Тогда решено. Давайте отпразднуем наш успех заранее".
 
 Чжун Цинсянь сделал небольшую паузу и спросил. "Менеджер Фэн, действительно ли найдутся люди, которым понравится эта комбинация?"
 
 Фэн Юй: "......" Ты все еще не веришь моим словам!
 
 Примечание переводчика: ссылка на Amazon для U.LoveitMilk Tea
 
 Ссылка на Amazon для молочного чая Xiang PiaoPiao
 
 Bubble Tea
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Bubble_tea
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
Доступ к 27 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 20 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082111

    
  





  Экстраординарный гений Глава 665


  

    
      Необыкновенный генийГлава 669 - Молодой представитель
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя на Купить мне кофе или чаевые на или .
 
 Хотя Чжун Цинсянь не очень-то верил мечам Фэн Юя, он все же заставил своих людей разработать формулу, а сам отправился связываться с другими фабриками-подрядчиками. Чжун Цинсянь должен найти 3 фабрики-подрядчика. Первая фабрика должна быть фабрикой, которая может производить сухой чай с молоком. Чжун Цинсянь выбрал фабрику по производству сухого молока. Этот завод мог производить танг, сливки, чайный порошок, кофейный порошок, шоколадный порошок и т.д. Она также может производить искусственные пищевые красители и консерванты.
 
 Следующим типом завода, который искал Чжун Цинсянь, был завод по производству шариков тапиоки. Он нашел несколько фабрик по производству продуктов питания и разместил несколько заказов. Это был только этап тестирования. Одной или двух небольших фабрик будет достаточно для обеспечения поставок. Если этот продукт окажется действительно популярным, то в следующем году Lehaha будет производить его самостоятельно на новом заводе в западном регионе.
 
 Третий подрядчик занимался производством кокосового желе. Чжун Цинсянь связался с несколькими фабриками, но не был удовлетворен результатами. Кроме того, стоимость кокосового желе была слишком высокой.
 
 Lehaha могла бы производить упаковку самостоятельно на своих заводах. Конечно, ее также можно отдать на аутсорсинг.
 
 Lehaha могла бы использовать пластиковые стаканчики, но термостойкие пластиковые стаканчики были слишком дорогими. Стоимость стаканчиков была выше, чем стоимость молочного чайного порошка.
 
 Фэн Юй предложил использовать бумажные стаканчики. Бумажные стаканчики были на рынке уже давно, и их стоимость была невысокой. Но Чжун Цинсянь считал, что это понизит статус молочного чая.
 
 Фэн Юй возразил, что те кафе тоже используют бумажные стаканчики. Бумажные стаканчики используются один раз, и это более гигиенично. Кроме того, они стоят недорого и их не так легко повредить. Бумажные стаканчики просто должны быть термо- и водостойкими. Никто не почувствует, что это сделает продукт низкопробным.
 
 Возможно, офисные работники подумают, что этот продукт относится к категории элитных.
 
 В итоге Чжун Цинсянь поверила Фэн Юю и решила использовать бумажные стаканчики. Дизайн упаковки был передан ЛюМайклу. Они работали вместе над многими прошлыми проектами.
 
 На бумажном стаканчике будет напечатан мультяшный персонаж Леха. На другой стороне будет изображена чашка чая с молоком. Все было просто и понятно. Фэн Юй посмотрел на мультяшную картинку Лехаха и нахмурился. Эта упаковка больше похожа на детский напиток. Этот молочный чай подходил для всех возрастных групп, но основным целевым сегментом должны были стать молодые взрослые.
 
 "Цинсянь, я получил ваш факс. Но по дизайну на чашке мне кажется, что нам не стоит добавлять фигурку мультяшного героя на чашку. Мы должны использовать изображение красивой женщины или красивого мужчины".
 
 "Изображение красивой женщины и мужчины? Вы хотите сказать, что мы должны найти привлекательного человека, который будет рекламировать этот продукт?"
 
 "Именно так. Нам не нужен кто-то очень известный. Нам просто нужно найти кого-то с хорошим имиджем. Основной целевой сегмент этого молочного чая - молодые потребители. Подумайте об этом. Кто более готов к восприятию нового? Молодые взрослые? Кроме того, когда мы будем продвигать этот продукт, мы можем сказать, что это тайваньская услуга. Это позволит потребителям понять, что это импортный продукт. Это удовлетворит любопытство потребителей относительно того, каковы на вкус заморские напитки". Фэн Юй сказал. "Менеджер Фэн, у вас есть кто-то на примете?"
 
 "Самый подходящий артист должен быть из Тайваня. Мне нравятся TheLittle Tigers. Мы также можем найти симпатичную молодую модель для сотрудничества с ними".
 
 "The Little Tigers? Они довольно известны, и гонорар за их поддержку должен быть очень высоким". Чжун Цинсянь не хотел тратить много денег на рекламу. Он редко слушает поп-песни, но он знал, кто такие "Маленькие тигры". Это доказывает, что "Маленькие тигры" были очень популярны, и гонорары артистов за рекламу зависели от их популярности.
 
 "Не беспокойтесь о цене.
 
 Самое главное, что они тайваньские идолы, и им подходит наш продукт. На самом деле, 2 миллиона юаней в год вполне достаточно. Если вы не уверены, позвольте мне поговорить с ними".
 
 Поскольку продукт был тайваньским молочным чаем, как они могли не привлечь тайваньских знаменитостей, чтобы те поддержали его? Было бы странно, если бы китайские знаменитости поддержали этот продукт. Кроме того, в последнее время отношения Китая с Тайванем улучшились. Тайваньские звезды также хотели выйти на китайский рынок. Фэн Юй не был уверен, что позволит тайваньским знаменитостям выступить на гала-вечере весеннего фестиваля, но новогодний гала-ужин - это не проблема. Новогодний гала-ужин был второй по рейтингу программой в Китае. "Хорошо. Я попрошу своих сотрудников связаться с менеджером Little Tigers и пригласить его".
 
 ......
 
 "Господин Сонг, условия, которые мы предлагаем, очень искренние. 1 миллион юаней в качестве годового индоссамента, и мы позволим Little Tigers выступить на одной из самых больших сцен Китая. Кроме того, Lehaha - влиятельная компания, и мы скоро выйдем на рынки Тайваня, Гонконга, Малайзии и других стран Юго-Восточной Азии. Это будет способствовать росту популярности Little Tigers". Фэн Юй обратился к менеджеру Little Tigers Сонг Вэню.
 
 "Господин Фэн, наши Маленькие Тигры уже хорошо известны в Азии. Неужели нам все еще нужна помощь других людей, чтобы повысить их популярность? 1 миллион юаней - это оскорбление для "Маленьких тигров". Я ожидаю минимум 5 миллионов в год при пятилетнем контракте". Сон Вэнь вытянул длинное лицо. Но он не ушел.
 
 "Господин Сонг, вы думаете, что "Маленькие тигры" более популярны, чем Джеки Чан? Вы знаете, сколько я заплатил ему за рекламу моей компании? Контракт на 3 года, 4 миллиона юаней". Это должно быть 4 миллиона юаней в год, но Фэн Юй не уточнил.
 
 Сон Вэнь был шокирован. Как могло случиться, что вознаграждение Джеки Чана за рекламу было таким низким? Он был суперзвездой и одной из самых популярных звезд боевиков в Азии. Его гонорар должен составлять не менее 5 миллионов гонконгских долларов.
 
 "Mr.
 
 Сонг, у меня есть связи, чтобы позволить Маленьким Тиграм выступать в CCTV. Это не то, что могут сделать другие. Говоря прямо, я также могу предотвратить выход Little Tigers на китайский рынок. Хотя плата за одобрение, которую я предлагаю, невелика, но она будет стимулировать продажи их записей и повысит их популярность".
 
 "Повысить популярность Маленьких Тигров? У вас есть звукозаписывающий лейбл или компания по управлению артистами? Наши "Маленькие Тигры" проводили концерты в Китае". Группа Little Tigers была одной из самых первых тайваньских знаменитостей, давших концерты в Китае, и Сон Вэнь очень гордился этим.
 
 "Я владею самой большой в мире линией по производству дисков VCD. Я могу подарить VCD с их концертом каждому, кто купит VCD-плеер и поможет им развиваться в Китае". Wind and Rain VCD и Aiwa VCD - это мои компании. Вы должны знать, что это значит".
 
 У Сон Вэня отвисла челюсть. Он думал, что Фэн Юй - сын или родственник босса Lehaha. Он никогда не ожидал, что он будет большим боссом!
 
 С поддержкой этого большого босса развитие "Маленьких тигров" в Китае, несомненно, пойдет быстрее. Если "Маленькие тигры" смогут выйти на китайский рынок и провести больше концертов, прибыль будет намного выше.
 
 "1 миллион юаней - это очень мало. 3 миллиона юаней в год за 5-летний контракт".
 
 "5 лет? Если я правильно помню, мужчины на Тайване должны быть в списке. Последний раз "Маленьких тигров" расформировали, потому что один из них ушел в армию. Как я узнаю, существует ли эта группа спустя 3 года? Вы ожидаете, что я подпишу с вами 5-летний контракт? Я тоже сделаю шаг назад. 4 года - это максимум. 3 миллиона юаней за 1 год - это слишком много. Гонорар Джеки Чана в Китае был всего чуть больше 1 миллиона. Хорошо. Я учту инфляцию. Я предлагаю 1,5 миллиона юаней за индоссамент. Срок действия контракта - 4 года. Общая сумма составит 6 миллионов юаней. Это мое окончательное предложение".
 
 "Господин Фэн, мне нужно это обдумать".
 
 "Хорошо. Не заставляйте меня ждать слишком долго. Мы также рассматриваем кандидатуру Аарона Квока".
 
По выражению лица Сон Вэня Фэн Юй поняла, что он согласится на сделку.
 
 Примечания переводчика: LittleTigers
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Xiao_Hu_Dui
 
 Аарон Квок
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Aaron_Kwok
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082112

    
  





  Экстраординарный гений Глава 666


  

    
      Необыкновенный генийГлава 670 - Встреча с маленькими тиграми
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя "Купить кофе" или "Чаевые" на или .
 
 Сон Вэнь вернулся к обдумыванию сделки. Он все еще спрашивал своих друзей о Wind and Rain VCD и Aiwa VCD. Он узнал, что боссом этих двух брендов был молодой человек. Он также узнал, что этот молодой человек был очень богат и имел много связей. Если "Маленькие тигры" выйдут на китайский рынок, им понадобится кто-то вроде этого человека, чтобы позаботиться о них. Таким образом, Маленьким Тиграм не будет угрожать опасность в Китае, как в прошлый раз. Хотя гонорары за индоссамент были ниже, если популярность в Китае возрастет, то они смогут брать более высокие гонорары за индоссамент других продуктов. Если "Маленькие тигры" смогут заключить больше контрактов на индоссамент в Китае благодаря своей возросшей известности, они заработают гораздо больше.
 
 Сон Вэнь сообщил об этом в свою компанию, и компания согласилась. Даже гонорары Джеки Чана в Китае не были высокими, чего же еще ожидать от "Маленьких тигров"? Кроме того, Аарон Квок был более популярен, чем "Маленькие тигры" в Гонконге и Китае. Если Аарон Квок подпишет контракт, "Маленькие тигры" упустят эту возможность.
 
 На следующий день Сон Вэнь подписал контракт с ZhongQingxian. 6 миллионов юаней за 4-летний контракт. Сумма будет выплачиваться ежегодно. Каждый год "Маленькие тигры" должны были сниматься в телевизионном ролике и посещать рекламные мероприятия. Также печаталась реклама. Фотографии Маленьких Тигров также будут напечатаны на бумажных стаканчиках с молочным чаем Lehaha. Хммм, рекламное мероприятие можно провести в супермаркетах Tai HuaSupermarkets. Прибыль будет удвоена. Это была отличная сделка!
 
 Актриса также была молодой артисткой из агентства TheLittle Tigers. Ее гонорар был намного дешевле. Она получала всего 50 000 юаней в год, а срок контракта составлял 4 года.
 
 Фэн Юй не мог вспомнить, что случилось с этой артисткой в будущем. Это значит, что в будущем она не добилась успеха.
 
 Поэтому не было необходимости подписывать с ней долгосрочный контракт. После того как вопрос с пресс-секретарем был решен, они начали искать людей для съемок рекламного ролика. Бумажные стаканчики также были переделаны.
 
 Фэн Юй посмотрел на новые бумажные стаканчики. На них были изображены маленькие тигрята с чашкой чая с молоком, каждый из которых предлагал чашку девочке. Девочка застенчиво посмотрела на него.
 
 Да. Эта картинка выглядит хорошо. Каждая девушка захочет стать девушкой на картинке. Даже если только молодые покупательницы любят пить этот чай, продажи не будут низкими. Кроме того, эта артистка была молодой и красивой. Она сможет привлечь многих молодых мужчин.
 
 Начались съемки рекламного ролика, и Фэн Юй дал несколько предложений. В этом ролике была сюжетная линия. Три парня ухаживали за молодой девушкой. Но они не должны были обманывать девушку. Один из них должен быть внимательным, другой - спокойным, а третий - застенчивым. Все трое не должны бегать за девушкой с чашкой чая с молоком каждый.
 
 Также должно быть несколько версий ролика, и они выберут лучшие кадры для монтажа.
 
 Во время съемок Фэн Юй привел Ли На на съемочную площадку. Ли На всегда мечтала встретиться с Маленькими Тиграми. Сегодня настал день, когда ее желание исполнилось.
 
 Когда Ли На узнала, что ей предстоит встреча с Маленькими Тиграми, она сразу же отправилась в школу. Ли На позвонила Чжан Хань, чтобы рассказать ей об этом. В итоге Чжан Хань и Вэнь Дунцзюнь тоже пошли с ней.
 
 "Ты пригласила Маленьких Тигров? Что за рекламу вы снимаете? Это для машин?"
 
 "Молочный чай".
 
 "Молочный чай? Что это такое? Он вкусный?" сразу же спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 "Вкус должен быть неплохим. Но он еще не произведен. Все чашки, которые они держат в руках, пустые".
 
 На лице Вэнь Дунцзюня появилось разочарованное выражение, когда Фэн Юйся сказал это. Для него было пыткой не попробовать чай с молоком после того, как он это услышал.
 
 ......
 
 "Снято! Хорошо. Снято!" крикнул режиссер.
 
 Рабочие начали упаковывать свет и реквизит. Первым прибежал Вэнь Дунцзюнь.
 
 "Красавчик-тигр, ты мне очень нравишься!" Чжан Хань схватил Вэнь Дунцзюня и потянул его за собой. Он смущал их. Вэнь Дунцзюнь стоял лицом к Громовому Тигру, когда говорил это!
 
 К счастью, три члена группы "Маленькие тигры" были примерно одного возраста с Вэнь Дунцзюнем и остальными, и они были артистами. Они не будут злиться на своих фанатов. Они просто отнеслись к этому как к шутке.
 
 "Господин Фэн, ваш сценарий для этой рекламы очень интересен. В будущем я думаю заняться актерским мастерством". Хорошо воспитанный тигр сказал.
 
 "В будущем ты сможешь сниматься в драмах с высоким рейтингом, таких как драмы QiongYao". Фэн Юй сказал с выражением лица "Я знаю, что ты добьешься успеха".
 
 Без участия послушного тигра драма была бы не такой захватывающей. Хотя тигр был еще молод, его роль в драме понравилась многим зрителям.
 
 "Спасибо за добрые слова".
 
 "Фэн Юй, ты можешь позволить нам сфотографироваться с ними?" крикнул Вэнь Дунцзюнь.
 
 "Фотограф, не поможешь нам сделать снимок?" Фэн Юй помахал рукой фотографу на съемочной площадке.
 
 Фэн Юй был боссом, и фотограф не посмел отказать ему. Он тут же подбежал к нему. Но некоторое время он держал камеру, не нажимая на затвор.
 
 "Сэр, вы слишком высокий. Снимок будет выглядеть странно. Вы можете сделать полуприседание?"
 
 Вэнь Дунцзюнь указал на себя. Я? Полуприседание? Черт! Все, что я хотел, это сфотографироваться с Маленькими Тиграми, а мне еще нужно приседать? Это я виноват в том, что я высокий?
 
 Фэн Юй попытался сдержать смех. Кто тебя просил так много есть и расти таким высоким? Прислуживать тебе, верно!
 
 Ли На и остальные не были теми сумасшедшими фанатами, которых Фэн Юй видел в своей прошлой жизни. Хотя они и были рады встрече со своими кумирами, но не кричали и не хватали их.
 
 Фэн Юй посмотрел на трех членов группы "Маленькие Тигры" во время фотографирования. Они вели себя хорошо, а их глаза были ясными. Фэн Юй был доволен ими. Если бы кто-то из них замышлял что-то против Ли На, он бы не сдержался!
 
 Фэн Юй пригласил всех поужинать вместе, и Маленькие Тигры согласились.
 
 Ли На и остальные были вне себя от радости. Они могли подольше пообщаться со своими кумирами.
 
 Во время ужина Ли На тихо спросила: "Можем ли мы услышать, как вы поете сейчас?"
 
 Маленькие Тигры посмотрели друг на друга, а затем на своего менеджера Сонг Вэня. Сон Вэнь кивнул. Этот вопрос считался грубым, потому что он понизит их статус. Но они могли сказать, что у Ли На не было никаких дурных намерений, а Фэн Юй был рядом.
 
 Маленькие тигрята запели. Они не танцевали, а просто пели. Фэн Юй признал, что у этих трех Тигров был хороший вокал.
 
 Фэн Юй вдруг вспомнил одну песню. Эта песня как нельзя лучше подходила для рекламного ролика и подходила вокалу Маленьких Тигров.
 
 "Я вдруг вспомнил песню, которую сочинил несколько дней назад. Это песня, которая подходит вам всем. Я подарю эту песню вам всем".
 
 Когда Фэн Юй сказал это, три члена "Маленьких Тигров" почувствовали, что Фэн Юй пытается позаботиться о них. Но что за песня? Их песни были подарены им их компанией и тщательно отобраны из тысяч песен. Сон Вэнь посмотрел на Маленьких Тигров. Независимо от того, какой была песня управляющего Фэна, они должны ее похвалить. Они не должны позволить менеджеру Фэну чувствовать себя неловко.
 
 Если в этой песне нет ничего особенного, то они могут послать ее какому-нибудь известному композитору, чтобы он немного отредактировал ее и записал в свой следующий альбом. Но если песня действительно отстойная, то Сонг Вэну придется от нее отказаться. LittleTigers не могли отказать, и их менеджеру пришлось вмешаться и стать плохим парнем.
 
 "Ты сочинил еще одну песню?" Глаза Ли На сияли, как маленькие звездочки.
 
 Еще одну? Маленькие Тигры посмотрели друг на друга. Не может быть. Этот менеджер Фэн уже сочинял песни? Песня, которую он написал, была хорошей? Они поняли это по глазам Ли На. Даже когда Ли На впервые встретила их, в ее глазах не было такого поклонения.
 
 "Да. Я написал ее для вас. Но у меня нет с собой гитары. Поэтому я просто спою ее прямо". Фэн Юй с любовью посмотрел на Ли На.
 
 Примечания переводчика: Little Tigers - одна из первых тайваньских идол-групп.
 
 Ниже приведены ссылки на их песни на YouTube. Green AppleParadise
 
 https://www.youtube.com/watch?v=3u8Po2xioZg
 
 Любовь
 
 https://www.youtube.com/watch?v=WaIgpp1dZv0
 
 Муха, бабочка
 
 https://www.youtube.com/watch?v=c7hbYLaD-FY
 
 Маленькие тигры
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Xiao_Hu_Dui
 
 Ники Ву, (Громовой Тигр)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Nicky_Wu
 
 Алек Су, (Хорошо воспитанный тигр)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Alec_Su
 
 Жульен Чен, (Красавчик-тигр)
 
 О нем нет страницы в Википедии. Но вот некоторые развлекательные новости о нем.
 
 Моя прекрасная принцесса
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/My_Fair_Princess
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
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 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
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 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082203

    
  





  Экстраординарный гений Глава 667


  

    
      Необыкновенный генийГлава 671 - Мое хорошее настроение
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 Все смотрели на Фэн Юя. Но одна сторона стола смотрела на него с сомнением, а другая - с обожанием. Даже Вэнь Дунцзюнь знал, что вокал Фэн Юя ужасен, но песни, которые он писал, были хороши. На Ин и Нань Гэ исполняли песни Фэн Юя и стали очень известными.
 
 Фэн Юй постучал палочкой по миске. "Влюбиться в тебя - это как выпить чай с молоком, теплый и с послевкусием. Мир изменится, любовь угаснет, но это не страшно.
 
 Позволь мне выразить свою любовь другими способами. Любовь - это не только слова. Когда у меня есть заботы, любовь более гармонична, не сложна.
 
 Я хочу пойти по магазинам, я хочу встретиться, я скучаю по тебе до 12 часов ночи, я не чувствую усталости. Я буду умолять о твоей любви вечно. Я хочу использовать каждый день с пользой. Я счастлива, что влюбилась в тебя.
 
 Мое хорошее настроение зависит от тебя. С этого момента я не буду колебаться. Хочешь ли ты состариться со мной, дай мне знать? Мое хорошее настроение зависит от тебя, не оставляй никаких вопросов для моей любви. Все ответы будут открыты, мы такие, мы нужны друг другу".
 
 Фэн Юй изменил некоторые слова песни, и ее можно было использовать в рекламе. Первая строка должна быть "пьем чай", но Фэн Юй изменил ее на "пьем чай с молоком".
 
 Когда Фэн Юй спел первую строчку, лицо Сон Вэня изменилось. Голос Фэн Юя действительно не подходил для пения. Но, возможно, Фэн Юй вложил в свое пение эмоции, и они почувствовали, что песня получилась хорошей.
 
 Текст песни не был фантастическим, а мелодия не была сложной. Песня была о том, как мужчина выражает свою любовь к женщине. Они посмотрели на Ли На, которая стояла рядом с Фэн Юем, и поняли, что эта песня была написана на основе того, через что они оба прошли. Но действительно ли эту песню написал Фэн Юй?
 
 Если бы это был комикс, то глаза Ли На изменили бы форму сердца. Слова этой песни явно говорили Ли На о том, как сильно Фэн Юй любит ее.
 
 Ли На застеснялась, когда Фэн Юй спел ей эту песню перед Маленькими Тиграми. Почему он пел эту песню перед столькими людьми? Лучше бы он подождал, пока они останутся дома одни. После того как Фэн Юй закончил песню, он взял Ли На за руку. Лицо Ли На было красным, как помидор. Она опустила глаза и замолчала.
 
 А? Что не так с моим пением? Хотя вокал был не очень хорош, Фэн Юй вложил в эту песню все свои эмоции и не вышел из такта. Он практиковал эту песню в KTV во время своей предыдущей жизни. Проблем быть не должно.
 
 Где аплодисменты?
 
 Клап...... клап...... клап...... клап...... клап......
 
 Вэнь Дунцзюнь вырос вместе с Фэн Юем, и он сразу понял, что Фэн Юй ждет аплодисментов от его взгляда. Он сразу же начинает хлопать.
 
 Сон Вэнь и Маленькие Тигры оправились от шока и начали хлопать. Они должны признать, что эта песня была написана хорошо. Если эту песню немного подредактировать, она должна стать хитом.
 
 "Господин Фэн, эта песня написана вами?" Сон Вэнь знал ответ в глубине души, но все еще не был уверен. Эта песня была слишком хорошо написана, как может бизнесмен без музыкального образования написать такую песню?
 
 "Ты все еще не веришь ему? Ты слышал о На Ине? О Сунь Нане? Он тот, кто написал для них песни. Вы все действительно думаете, что только вы все умеете писать песни?" Вэнь Дунцзюнь ответил.
 
 "Я не это имел в виду. Я хотел спросить, действительно ли господин Фэн хочет подарить эту песню Маленьким Тиграм? Он серьезно?" спросил Сон Вэньсянь.
 
 Две песни, написанные господином Фенгом, были известны на Тайване. Господин Фэн был настоящим гением. Он не только хорошо вел бизнес, но и талантливо писал песни!
 
 Одна только эта песня стоила того, чтобы записать целый альбом. Я должен попросить кого-нибудь написать еще несколько песен в таком же стиле. Маленькие Тигры, несомненно, станут более известными, чем сейчас.
 
 "Я похож на человека, который любит шутить? Я сказал, что подарю им эту песню и буду придерживаться своих слов. Я знаю только цифровую и музыкальную нотацию.
 
 Я запишу ее для вас, а вы все можете попросить кого-нибудь ее аранжировать. Я спел только первую часть. Вторая часть примерно такая же. Как вам? Подходит ли эта песня Маленьким Тиграм?".
 
 Прежде чем Сон Вэнь успел ответить, Красавчик-тигр сказал: "Эта песня действительно подходит для нас. Спасибо, управляющий Фэн, что дал нам такую красивую песню. Первая строчка этой песни как нельзя лучше подходит к рекламе молочного чая".
 
 Красавчику тигру тоже было интересно. Эта песня должна была быть написана уже давно. Но пил ли господин Фэн тогда молочный чай? Если эта песня была написана недавно, то господин Фэн не должен быть в состоянии спеть ее так хорошо. Было очевидно, что господин Фэн практиковался в исполнении этой песни. Это было слишком странно.
 
 Но, несмотря ни на что, эта песня подходит их вокалу и стилю. Если Маленькие Тигры исполнят эту песню, они смогут получить больше поклонников. Господин Фэн действительно был гением, и они не должны были сомневаться в нем раньше.
 
 "Я написал эту песню, когда мне было нечего делать. Я изменил некоторые слова. Теперь вы упомянули об этом, и я думаю, что она подходит для этой рекламы. Вы все должны попросить кого-нибудь подготовить эту песню, и мы будем использовать ее для этой рекламы". сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй вспомнил эту песню именно из-за "Хорошо воспитанного тигра". После того, как Маленькие Тигры расформировались, эта песня стала знаменитой благодаря сыну Хорошего Воспитанного Тигра.
 
 "Не волнуйтесь, менеджер Фэн, я попрошу кого-нибудь записать эту песню сегодня вечером. Я позабочусь о том, чтобы мы записали эту песню как можно скорее. Но как насчет гонораров и прав на эту песню?"
 
 "В этом нет необходимости. Я сказал, что эта песня - подарок для них. Пусть они поют для нас больше хороших песен". Фэн Юй махнул рукой. Сколько гонораров может быть за песню?
 
 После ужина Фэн Юй достал лист бумаги и записал нумерованные ноты и текст песни, после чего уехал с Ли На.
 
 В машине Ли На с любовью смотрела на Фэн Юя, не произнося ни слова.
 
 "Почему ты так смотришь на меня? Ты рада встрече с Маленькими Тиграми?" спросил Фэн Юй.
 
 "Да.
 
 Но я больше рад услышать песню, которую вы написали. Твоя песня действительно хорошо написана, и ты прекрасно поешь".
 
 "Лучше, чем Маленькие Тигры?" робко спросила Фэн Юй.
 
 "Лучше, чем они". ответила Ли На. В глазах Ли На Фэн Юй был совершенством. Даже ее кумиры, Маленькие Тигры, не могли сравниться с Фэн Юем ни в чем. Кроме того, Фэн Юй умел писать песни. Сколько песен "Маленьких тигров" было написано ими?
 
 Фэн Юй рассмеялся и сказал: "Мне нравится выражение твоего лица, когда ты лжешь". "Ahh....." Ли На легонько ударил Фэн Юя.
 
 "Хахаха, я спою песню для тебя позже".
 
 ......
 
 "...... Мое хорошее настроение зависит от тебя ......"
 
 Фэн Юй играл на гитаре и пел эту песню Ли На. Ли На запомнил пение Фэн Юя.
 
 "Сыграй еще раз".
 
 "Хорошо. Еще раз".
 
 Спев песню еще раз, Фэн Юй уже собирался положить гитару, когда Ли На сказала. "Мне нравится эта песня. Сыграй ее еще раз".
 
 Фэн Юй посмотрел на свои пальцы. Хотя он использовал медиатор, пальцы все еще болели. Но когда он увидел лицо Ли На, он стиснул зубы и снова заиграл песню.
 
 Когда песня закончилась, Фэн Юй понял, что Ли На собирается что-то сказать. Он тут же сказал: "У меня болят пальцы. Я не буду играть на гитаре и просто спою тебе. Может, я научу тебя этой песне?"
 
 Ли На помассировала пальцы Фэн Юя. "Давай остановимся. Почему ты не сказал мне, что у тебя болят пальцы?"
 
 "Ты хочешь послушать эту песню, поэтому я спою ее для тебя, потому что мое хорошее настроение зависит от тебя".
 
 Фэн Юй закончил фразу, поднял Ли На с дивана и пошел в сторону спальни. Он хотел сделать что-то, что позволит ему иметь лучшее настроение!
 
 Примечание переводчика: эта песня была записана в альбоме Алека Су в 2001 году. Она была написана Брайаном Ченом, тайваньским певцом и автором песен. My GoodMood - Alec Su
 
 https://www.youtube.com/watch?v=3z1Kh-3QrIAamp;list=PL0795A8DF8241C9A5index=2amp;t=0s
 
 День не знает ночи - На Йинг
 
 https://www.youtube.com/watch?v=KheDK8lO0Qc
 
 I Believe - Sun Nan
 
 https://www.youtube.com/watch?v=edJh1HkvXb4
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      Необыкновенный генийГлава 672 - Вашей компании нужны деньги?
 
 Купите мне кофе, дайте чаевые или...
 
 Чжун Цинсянь искал подрядчиков. Рекламный ролик был снят и находился на стадии монтажа. Также была разработана формула, и он дал попробовать ее многим людям. Результаты были положительными.
 
 Фэн Юй также сказал, что этот молочный чай приятен на вкус. Он наверняка будет хорошо продаваться.
 
 Благодаря связям Чжун Цинсянь получил одобрение правительства и разрешение на производство и продажу нового продукта. Но вопрос с подрядчиками все еще не был решен. Чжун Цинсянь уже связался с несколькими заводами. Эти заводы были способны обеспечить то, что он хотел, и он будет решать, с каким заводом работать в эти несколько дней. После этого начнется производство.
 
 Фэн Юй согласился, чтобы супермаркет "Тай Хуа" сначала продавал молочный чай "Лехаха". В следующем году, после того как CCTV начнет рекламировать этот молочный чай, он будет представлен остальной части страны.
 
 В этот момент в дверь постучалась фабрика из Гуандуна, производящая продукты детского питания. Эта фабрика хотела стать подрядчиком "Лехаха" по производству тапиоковых шариков и кокосового желе.
 
 "Господин Чжун, наша компания, возможно, не очень большая, но мы можем выполнить заказ Lehaha. Прибыль, которую мы хотим, также не высока". Ли Дачжун сказал с беспокойством.
 
 "Менеджер Ли, несмотря на то, что вы сказали, но бизнес есть бизнес. Мы инвестируем большую сумму на начальном этапе, и мы не можем позволить себе никаких неудач. Ваша компания создана не так давно, и завод у вас небольшой. У вас также нет большого количества рабочих. Как мы можем вам доверять?" ответил Чжун Цинсянь.
 
 Если бы любой мог прийти и заявить, что он может поставить все, что мы захотим, а я дам ему контракт, то Lehaha давно бы обанкротилась. Я также должен нести ответственность за акционеров и работников Lehaha".
 
 "Мы уже взяли банковский кредит и сейчас расширяем нашу фабрику. Мы также купили оборудование, а наши новые рабочие проходят обучение.
 
 Мы обязательно доставим ваш заказ. Вы можете установить более высокую сумму компенсации. Если мы не сможем доставить заказ, мы готовы компенсировать большую сумму за нарушение контракта". взмолился Ли Дацзюнь.
 
 "Большую компенсацию? Я не думаю, что это хорошая идея. Даже если сумма компенсации будет выше, вы все равно должны быть в состоянии позволить себе выплатить нам компенсацию. Ваша компания стоит всего 1-2 миллиона юаней. Если что-то пойдет не так, банк в первую очередь заморозит ваши счета из-за ваших кредитов. Это означает, что мы не получим ни цента компенсации. Если вы задержите производство нашей продукции, наши потери могут составить десятки миллионов. Сможете ли вы компенсировать нам убытки?" Чжун Цинсянь был взбешен. "Господин Чжун, мы, возможно, продаем желе, но наше желе продается очень хорошо. Проблем не будет. Я гарантирую, что у нас не будет проблем с качеством".
 
 "Достаточно. Это единственное желе. В Китае сотни фабрик, производящих желе. Большинство из них больше, чем ваша компания. Почему мы должны давать вам этот контракт? Кроме того, если вы примете наш заказ, у вас все еще есть люди для производства желе? Есть ли у вас производственные линии? Вы собираетесь быть нашим подрядчиком на полный рабочий день? Я очень занят. Сяо Ван, отправь его!"
 
 Чжун Цинсянь встал и вышел из зала заседаний. Фэн Юй был в Лехахе, и у него не было времени тратить время на маленькую фабрику.
 
 "Господин Чжун, наша Сильная Группа очень искренне хочет работать с вами. Пожалуйста, поверьте нам!" крикнул Ли Дачжун. Фэн Юй находился в соседней комнате для совещаний и услышал шум снаружи. Он вышел: "Цинсянь, что случилось?"
 
 "Небольшая компания услышала, что мы ищем подрядчиков, и пришла искать нас". Чжун Цинсянь объяснил.
 
 "О. Эта компания слишком маленькая?"
 
 "Она не только маленькая. Хотя они также производят продукты питания, они производят детское желе. Они не соответствуют нашим требованиям". Ли Дачжун, увидев, что этот человек может непринужденно разговаривать с господином Чжуном, тут же накричал на Фэн Юя.
 
 "Сэр, у нашей "Сильной группы" действительно есть потенциал. Пожалуйста, рассмотрите нас".
 
 "Сяо Ван, вызови охрану, чтобы вытащить его!" Чжун Цинсянь был в ярости. Что это был за человек?
 
 "Подождите!" Фэн Юй внезапно остановил Сяо Вана. "Как называется ваша компания?"
 
 "Guangdong Strong Group. Мы производим желе. Мы начали свою деятельность в прошлом году, но мы быстро растем. Менее чем за 2 года наша стоимость выросла в несколько раз". Ли Дачжун сказал.
 
 "Это потому, что ваш фонд невелик. Даже если бы ваша стоимость увеличилась в несколько раз, ваша компания стоит максимум 2 миллиона юаней". добавил Чжун Цинсянь.
 
 Вы хотите обмануть менеджера Фэна этими словами? А что если менеджер Фэн согласится, а ваша фабрика не сможет справиться с производством и выполнить заказ?
 
 Фэн Юй услышал слова Ли Дацзюня и нахмурился. Черт. Я попросил Чжун Цинсяня назвать марку молочного чая U.Loveit, и группа Strong сразу же постучалась в наши двери. Неужели это совпадение? Но как эта знаменитая StrongGroup стала такой?
 
 "Сяо Ван, приготовь чай. Цинсянь, я бы хотел с ним поболтать".
 
 Фэн Юй заговорил, и Чжун Цинсянь не смог ему отказать. Он тоже вошел в комнату для совещаний вместе с Фэн Юем. Он не хотел, чтобы этот Ли Дачжун обманул Фэн Юя и заставил Lehaha понести убытки.
 
 Фэн Юй редко вмешивался в управление Lehaha. Раньше он только давал полезные советы. Почему же сегодня его так заинтересовала эта "Сильная группа"?
 
 Может быть, менеджер Фэн хочет, чтобы Lehaha тоже начала производить желе? Но любой может производить желе. Даже если желе будет продаваться под маркой Lehaha, продажи не будут хорошими. Это может быть даже неудачный продукт. У Lehaha до сих пор нет неудачных продуктов. Их первый неудачный продукт не должен быть желе.
 
 "Как вас зовут? Я один из акционеров Lehaha. У меня не больше полномочий, чем у господина Чжуна, но я все же имею право голоса в этой компании. Скажите, почему вы так уверены, что сможете стать подрядчиком Lehaha?".
 
 "Я работал на заводе по производству продуктов питания на Тайване.
 
 Эта фабрика производит шарики тапиоки. Кроме того, наша компания строго следит за безопасностью и гигиеной продуктов питания. Вам не нужно беспокоиться по этому поводу, и мы не доставим Лехе никаких проблем. Все наши работники очень трудолюбивы, и мы выполним заказ".
 
 Фэн Юй покачал головой. "Наш заказ слишком велик, и ваша компания не сможет с ним справиться. Кроме того, производили ли вы раньше кокосовое желе, и производила ли ваша компания раньше консервированные продукты?"
 
 "Мы представляем новый вид желе. В желе добавляются фрукты. Мы также ранее проводили исследования кокосового ореха. Мы уверены, что сможем выполнить заказ. Сэр, господин Чжун, вы не можете поручить подготовку вашего заказа только одному подрядчику. Если возникнут какие-либо проблемы, это отразится на вашем продукте. Мы хотим быть только одним из ваших подрядчиков. Нам не нужно брать на себя весь заказ". сказал Ли Дацзюнь.
 
 Фэн Юй нахмурился. То, что сказал Ли Дацзюнь, было правдой. Если держать все яйца в одной корзине, то в случае несчастного случая все яйца могут пропасть.
 
 "Цинсянь, что за другая компания у тебя на примете? Вы уже подписали контракт?"
 
 "China Coconut Palm Group будет помогать нам в производстве кокосового желе. Компания Dongnan Sanfa будет производить тапиокабалы, то есть жемчужины в молочном чае. Мы до сих пор не подписали контракт, так как все еще раздумываем".
 
 "Почему бы не дать Strong Group несколько заказов, чтобы помочь им? Я думаю, что его фабрике действительно нужен этот заказ". сказал Фэн Юй.
 
 После слов Фэн Юя Чжун Цинсянь кивнул. "Хорошо. Мы дадим им несколько заказов, но количество не будет большим. В конце концов, эта компания не сможет справиться с большими заказами. Кроме того, если возникнут какие-либо проблемы, мы немедленно расторгнем контракт".
 
 Фэн Юй повернулся и посмотрел на Ли Дацзюня. "Ваша проблема решена".
 
 "Спасибо, господин Чжун. Спасибо, сэр".
 
 На лице Фэн Юя появилась широкая ухмылка. "О, ваша компания растет. Нужны ли вашей компании деньги?"
 
 Примечания переводчика: Этот растворимый чай с пузырьками молока, ув.
 
Loveit, должен был стать продуктом StrongGroup.
 
 Ли Юнцзюнь, № 367 в списке богатых людей Китая 2015 года. Его чистая стоимость по состоянию на 29 октября 2015 года составляла $900M.
 
 GuangdongStrong Group
 
 ChinaCoconut Palm Group
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082205
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      Необыкновенный генийГлава 673 - Должны ли мы их приобрести?
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Ли Дацзюнь и Чжун Цинсянь были ошеломлены, когда Фэн Юй задал этот вопрос. Фэн Юй хочет инвестировать в Strong Group?
 
 Чжун Цинсянь нахмурилась. Это была небольшая компания, и стоило ли вкладывать в нее деньги? Это всего лишь компания по производству желе. В одном только Ханчжоу было несколько таких компаний. Что такого особенного в производстве желе?
 
 Фэн Юй интересовался этой "Сильной группой" или этим Ли Дацзюнем? Однако этот Ли Дацзюнь был очень трудолюбив. Он знал, что мы ищем подрядчиков, значит, у него есть какие-то связи. Но кроме этого, у него не было других сильных черт.
 
 Чжун Цинсянь знала, что Фэн Юй любит инвестировать. Но в этих инвестициях не было необходимости. В этой компании не было ничего особенного.
 
 Ли Дачжун растерянно посмотрел на Фэн Юя. Что этот джентльмен имеет в виду? Почему я чувствую, что он пытается мне помочь? Я его раньше встречал?
 
 "Sir......"
 
 "Моя фамилия Фэн".
 
 "Господин Фэн, я не понимаю, что вы имеете в виду". Ли Дачжун сказал.
 
 "Вы обратились к нам и хотите стать нашим подрядчиком. Это значит, что дела у вашей компании идут не очень хорошо, верно? Хотя вы сказали, что ваша компания выросла в несколько раз, но то, что сказал Цинсянь, верно. Ваша компания изначально не была большой. Рынок желе очень развит, и все на этом рынке делают деньги. Так что это нормально, что ваша компания тоже зарабатывает". "Huh...... Моя компания находится в затруднительном положении, потому что у нее есть долги. Но, пожалуйста, будьте уверены, это не повлияет на заказы Lehaha".
 
 Фэн Юй махнул рукой. "Я не беспокоюсь об этом. Я говорю о том, что могу инвестировать в вашу компанию, если вашей компании не хватает денег. Как и Лехаха, я буду инвестировать в вас всех и не буду вмешиваться в деятельность и управление вашей компании. Вы по-прежнему будете руководить компанией, а я просто буду получать свою долю прибыли".
 
 Ли Дачжун озадаченно посмотрел на Чжун Цинсяня.
 
 Чжун Цинсяньнодд: "Управляющий Фэн - главный акционер нашей Lehaha, и он никогда не вмешивался в деятельность и управление компанией. Вы можете быть уверены".
 
 "Господин Фенг, о, менеджер Фенг, Strong Group создана несколькими братьями и мной. Хотя я и являюсь главным, мне все равно нужно обсудить это с остальными".
 
 "Так и есть. Дайте мне знать, когда вы все придете к решению. Вы можете связаться со мной по этому номеру. Независимо от того, сколько вы хотите вложить, я смогу удовлетворить вас". Фэн Юй ответил уверенно.
 
 Сколько инвестиций может понадобиться небольшой фабрике стоимостью 1-2 миллиона? Если они захотят большую сумму, то не смогут контролировать "Стронг Групп".
 
 Когда Ли Дачжун уходил, у него все еще кружилась голова. Из-за большой задолженности его компании срочно понадобились средства, чтобы решить проблемы с денежными потоками. Он пришел забрать свои долги и услышал, как кто-то сказал, что Lehaha ищет подрядчиков в ресторане. Поэтому он пришел, чтобы попытаться получить небольшой контракт. Ему нужно увеличить доход своей компании, чтобы пережить этот кризис.
 
 Но Чжун Цинсянь отказал Ли Дачжуну из-за размера его компании и из-за того, что появился господин Фэн. Он убедил Чжун Цинсяня дать шанс "Стронг Групп". Хотя это был не очень большой заказ, его было достаточно, чтобы решить проблемы с денежными потоками компании. Долг этого клиента будет погашен в следующем месяце. После погашения долга, даже без контракта с Lehaha, сосредоточившись на производстве желе, компания также получит прибыль.
 
 Но в этот момент господин Фэн хотел вложить деньги в их компанию. Он даже утверждает, что может вложить любую сумму, которая нам нужна. Почему он хочет это сделать?
 
 Ли Дачжун думал о том же, что и Чжун Цинсянь. Это единственное желе. Было много компаний, которые производили такие же продукты. Даже Lehaha может производить желе или выкупить несколько небольших фабрик. Почему господин Фэн выбрал именно его компанию?
 
 Это потому, что господин Фэн услышал, что он будет представлять желе с фруктами, и решил инвестировать в компанию?
 
 Но добавление фруктов в желе сократит срок хранения продукта, и он все еще не был уверен, как рынок отреагирует на этот новый продукт.
 
 Кроме того, этот новый продукт все еще находился на стадии НИОКР. Он еще не был готов, так как они все еще не смогли добиться нужного вкуса и текстуры. Должен ли я сообщить об этом господину Фенгу?
 
 Если я промолчу об этом, то Stong Group сможет получить эти инвестиции и не будет беспокоиться о выплате банковского кредита. Но это будет обман. Если господин Фэн узнает правду, это может привести к серьезным последствиям. Если я скажу господину Фенгу, я смогу оставить у него хорошее впечатление, но я могу потерять эти инвестиции. Strong Group останется в таком положении, и у нее не будет возможности стать ведущим производителем желе в Китае".
 
 Ли Дачжун оказался перед дилеммой. ......
 
 "Менеджер Фэн, почему вы инвестируете в эту маленькую компанию? Если вы думаете о производстве желе, мы можем приобрести фабрику по производству желе или инвестировать в большую фабрику по производству желе. Эта Stong Group слишком мала и не имеет никакого потенциала". Когда Ли Дачжун ушел, Чжун Цинсянь спросила.
 
 "Не беспокойтесь об этом. Если у вас есть свободные деньги, вы можете инвестировать в эту компанию. Что касается других желейных компаний, то они меня не интересуют".
 
 Фэн Юй не мог сказать Чжун Цинсянь, что он старается не влиять на будущее. Он не хотел, чтобы будущее слишком сильно отклонилось от своего первоначального курса и вызвало цепной эффект. Кроме того, Фэн Юй был заинтересован в Ли Дацзюнь, а не в его компании.
 
 Желе появилось в начале восьмидесятых, а в прошлой жизни Фэн Юя Ли Дацзюнь открыл свою фабрику в прошлом году. Прошло около 8 лет после появления желе, и его компания выросла и стала компанией номер один в мире по производству желе. Его доля рынка в Азии составляла более 50%. Это была способность ЛиДайоу.
 
 Кроме того, Strong Group была сильна в управлении своими брендами. В прошлой жизни Strong Group была самым популярным брендом детского питания. Все продукты, производимые Strong Group, были популярны. Желе Strong Group, CiCi, Crystal Love Jelly, U.Loveit и т.д.
 
все известные бренды, входящие в группу Strong.
 
 U.Loveit Milk Tea заменил растворимые шарики тапиоки на кокосовое желе. Это также было их творческим подходом. Без шариков тапиоки вкус и текстура изменились, и дети смогли легко проглотить маленькое желе. Этот напиток не только обладает большей питательной ценностью, но и родители не беспокоились, что их дети подавятся жемчужинами. Это стало одной из причин популярности U. Loveit.
 
 Компания Strong Group была хороша в создании своих брендов и привлечении клиентов. Кроме того, им удалось создать сильный канал сбыта. Они вкладывали значительные средства в рекламу, и это позволило Strong Group быстро увеличить продажи.
 
 Все эти достижения были доказательством того, что Ли Дацзюнь был талантливым руководителем. Он также был очень скромным человеком и редко появлялся перед СМИ. Таким же был и Фэн Юй.
 
 "Менеджер Фэн, вы действительно заинтересованы в этой небольшой компании?" спросил Чжун Цинсянь. Он все еще не мог найти причину.
 
 Фэн Юй рассмеялся. "Ты знаешь меня так долго, ты когда-нибудь видел, чтобы я делал плохие инвестиции?"
 
 Лицо Чжун Цинсяня изменилось. Так и есть. Он никогда не слышал, чтобы Фэн Юй делал плохие инвестиции. Это значит, что в эту компанию действительно стоит инвестировать.
 
 Но почему они должны инвестировать в эту компанию? Они могли бы позволить Lehaha приобрести Strong Group, а эту компанию сделать одной из своих дочерних компаний. Результаты могут быть лучше.
 
 Примечания переводчика: Кто-нибудь из вас пробовал их продукцию? Продукция StrongGroup
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082206
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      Необыкновенный генийГлава 674 - Творческая личность
 
 Купите мне кофе или дайте мне чаевые или .
 
 Прождав несколько дней, Фэн Юй не получил никакого ответа от Ли Дацзюнь. Он был слегка разочарован. Он подумал, что Ли Дацзюнь не хочет, чтобы он инвестировал в Strong Group.
 
 Фэн Юй был в школе, когда его пейджер внезапно завибрировал. Он взглянул и был ошеломлен.
 
 Чжун Цинсянь, ты шутишь со мной? Лехаха приобрел "Стронг Групп"?!
 
 Фэн Юй выскользнул посреди урока, чтобы позвонить Чжун Цинсянь.
 
 "Это ты оставила мне то сообщение? Lehaha приобрела Stong Group?".
 
 "Верно. Разве вы не говорили, что у "Стронг Групп" есть потенциал? Вы также просили меня инвестировать в эту компанию. Я поручил своим людям изучить рынок. До сих пор нет желе с мякотью фруктов. Это означает, что новый продукт от Strong Group поможет компании получить высокую прибыль и выделиться на фоне других компаний, производящих желе".
 
 "Нет. Почему он согласился на эту сделку?"
 
 "Их новое желе еще не готово. Мякоть фруктов легко отделяется от желе. Их желе либо слишком твердое, либо слишком мягкое, а срок хранения слишком короткий. Производство этого нового продукта еще не готово. Я уточнил у Ли Дачжуна, и он признал это. Поскольку этот продукт еще не готов, инвестировать в него не стоит".
 
 "Но я думаю, что если Strong Group сможет усовершенствовать свои технологии производства, то это новое фруктовое желе с мякотью обязательно станет популярным". Я сказал ему, что хочу выкупить Strong Group. Сначала он не согласился. Но его производственные технологии еще не готовы. Если Lehaha также представит этот вид желе, то Strong Group не сможет выжить из-за нашего брендинга".
 
 Черт! Это была стратегия, которую я часто использовал. Когда Чжун Цинсянь научился этому?
 
 "Что же будет дальше? Он так просто согласится?"
 
 "Нет. Но я побеседовал с ним и заметил, что он отлично разбирается в менеджменте, у него много идей по созданию бренда, маркетингу и управлению брендами.
 
 Большинство его взглядов совпадают с нашими, и он может понять, о чем думают дети. Поэтому я предложил ему занять руководящую должность и отвечать за продукты детского питания. Strong Group по-прежнему будет работать самостоятельно под своим брендом, и он согласился".
 
 А? Все было решено так быстро? Ли Дацзюнь был завербован "Лехаха"?
 
 Черт. Я слишком много думал. Чжун Цинсянь был более способным!
 
 Фэн Юй слишком много думал. Будь это год спустя, Ли Дацзюнь никогда бы не согласилась на эту сделку. Но сейчас Strong Group испытывала трудности, и Ли Дацзюнь наверняка заинтересовалась бы работой в Lehaha из-за высокой зарплаты и вознаграждения за акции. Чжун Цинсянь также пообещал, что не будет вмешиваться в управление Strong Group. Управление Strong Group будет передано младшему брату Ли Дацзюня. Об этом Чжун Цинсянь узнал от Фэн Юя.
 
 "Вы дали ему акции? Сколько акций вы ему дали?".
 
 "Мы будем раздавать акции компании в конце года. Я дал ему 1 миллион акций и по 100 000 акций трем его братьям. В будущем Strong Group будет дочерней компанией Lehaha. Это будет наш суб-бренд. Это хорошая сделка для нас".
 
 1,3 миллиона акций. Исходя из того, что Чжун Цинсянь сказал несколько дней назад, 1 акция стоила всего 1,5 юаня. Это значит, что Strong Group приобрела менее 2 миллионов юаней?
 
 Хотя Чжун Цинсянь дал Ли Дацзюню и его братьям более высокие руководящие должности, это тоже была хорошая сделка.
 
 Фэн Юй не замечал, что Чжун Цинсянь был хорош в деловых переговорах! Неужели этот успешный бизнесмен, занимающийся производством напитков, изменился?
 
 "Значит, мы собираемся влить средства в Strong Group?"
 
 "Конечно. Strong Group все еще в долгах, и у них все еще есть некоторые плохие долги. Я решил не отдавать Strong Group контракт на производство шариков тапиоки. Они должны сосредоточиться на разработке фруктового желе". Отдел исследований и разработок Lehaha также будет помогать им в их исследованиях. Менеджер Фенг, как вы думаете, понравится ли потребителям фруктовая мякоть в наших фруктовых напитках?
 
 Это позволит нашему фруктовому соку выглядеть более свежим и иметь лучший вкус". Чжун Цинсянь взволнованно сказала.
 
 А? Апельсиновый сок с мякотью и напиток "Хрустальный виноград" будут переведены на новый уровень?
 
 Черт! Я до сих пор не внесла это предложение, а Чжун Цинсянь уже подумала об этом? Как я могу называться творческим человеком в будущем? "Вы начали исследование?"
 
 "Да. Это может быть продолжением исследования желе из мякоти фруктов. Сначала я думал, что это будет сложно, так как у нас нет опыта. Но мы уже нашли короткий путь". Чжун Цинсянь с гордостью ответил.
 
 Хмф! Если я не сделаю никаких предложений, вы не узнаете, кто является творческой личностью, стоящей за продукцией Lehaha!
 
 "Ты думаешь только о фруктовом соке? А разве нельзя добавлять фрукты в молочные напитки? Также, почему нельзя смешать фруктовый сок с молочными продуктами, чтобы получились йогуртовые напитки с фруктами или йогуртовые напитки с фруктами?"
 
 "А? Мы можем смешивать их таким образом?" Чжун Цинсянь была ошеломлена. Почему этот менеджер Фэн постоянно придумывал странные комбинации продуктов. Неужели он думал, что креативность заключается только в том, чтобы соединить две разные вещи вместе?
 
 "Почему бы и нет? Вы еще не пробовали, и откуда вы знаете, что людям это не понравится? Кроме того, питательная ценность нашего йогурта увеличится, если мы добавим в него кусочки фруктов и сок. Люди очень беспокоятся о питательной ценности, особенно родители".
 
 Все эти новые идеи были придуманы Лехаха в прошлой жизни Фэн Юя. Почему Чжун Цинсянь засомневался, когда услышал это?
 
 "Хорошо. Я попрошу наших людей изучить это, а также провести маркетинговое исследование".
 
 WTF. Чжун Цинсянь все еще не верит мне.
 
 "Кроме того, я уже говорил вам, что наше молоко с кальцием AD - это пищевой йогурт. Но сегмент рынка для этого продукта - дети. Вы думаете, молодые взрослые не любят его пить? Я предложил ввести более крупные бутылки и увеличить питательную ценность этого напитка. Не ограничивайте его только витаминами A, D и т.д. Мы можем добавить больше витаминов и других питательных компонентов.
 
 Мы должны дать потребителям понять, что питательные вещества нашей продукции легко усваиваются организмом. Вы уже думали об этом?"
 
 "Менеджер Фенг, мы провели исследование рынка по этому вопросу. Не многие взрослые любят пить этот напиток, и не многие люди готовы его покупать. Большинство из них по-прежнему предпочитают газированные напитки. Поэтому мы пока не будем вводить более крупные бутылки для йогуртовых напитков, так как на рынке их нет".
 
 А? Исследование рынка? Никто не любит пить йогуртовые напитки? У популярных йогуртовых напитков теперь нет рынка? Errr...... Кажется, что популярные йогуртовые напитки, которые были представлены в будущем, были запущены примерно в то время, когда эти дети, которые пили молоко с кальцием AD, выросли. Был ли этот напиток популярен, потому что дети привыкли к его вкусу?
 
 "Дети могут пить и из больших бутылок. Я только предлагаю. Вы можете решить сами. У меня еще занятия. Пока."
 
 Фэн Юй быстро положил трубку. Черт! Мой послужной список как творческого человека был почти побит. Как кто-то из будущего может потерять креативность?! Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082207
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      Необыкновенный генийГлава 675 - Головная боль поставщиков (часть 1 из 2)
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Праздники Национального дня закончились, и наступил ноябрь. Этот период был периодом спада для розничной торговли.
 
 Кто-то сказал, что ноябрь - паршивый месяц для розничных торговцев, потому что это конец года, который приносит деньги. Все усердно работали над выполнением своих годовых задач, и у них не было времени на походы по магазинам.
 
 Кто-то сказал, что это потому, что все перерасходовали средства во время праздников Национального дня и Праздника середины осени и не имели свободных денег для покупок.
 
 Были и такие, кто говорил, что в ноябре начинается зимний сезон, и люди не хотят выходить на улицу. Все они предпочитают оставаться дома, чтобы не замерзнуть. Эти оправдания не действовали на супермаркеты "Тай Хуа".
 
 Даже когда погода была холодной, а в северо-восточных регионах шел снег, это не останавливало людей от желания делать покупки в супермаркетах "Тай Хуа". Причин было много. Одна из них заключалась в том, что товары, продаваемые в супермаркетах "Тай Хуа", были дешевле. Другая причина заключалась в том, что срок действия карт покупок, полученных 1 октября, истекает. Срок их действия составлял всего 50 дней. Если покупатели до сих пор не воспользовались карточками, срок их действия истечет. В супермаркетах Tai HuaSupermarkets было тепло, и даже если покупатели заходили в магазин за витринами, продавцы не прогоняли их. Продавцы все равно приветливо здоровались с ними, и покупатели чувствовали себя хорошо. Покупатели хотели просто провести время в супермаркетах, но в итоге они все равно что-то покупали. Поставщики супермаркетов "Тай Хуа" тоже были рады. У супермаркета "Тай Хуа" было всего 20 филиалов, но почему же продажи были такими хорошими?
 
 Вначале Tai Hua Supermarkets предложил поставщикам жесткие условия, и поставщики были недовольны. Супермаркет "Тай Хуа" требовал кредитных условий и депозитов. Поставщикам все равно приходилось оплачивать рекламные акции и позволять Tai Hua Supermarket управлять ими. Они даже должны были оплачивать печать листовок.
 
 Если бы супермаркет "Тай Хуа" не гарантировал, что их продукция будет быстро продаваться, и дал бы им хорошую цену, они бы обязательно согласились на эти условия.
 
 Но сейчас все поставщики считали, что сделали правильный выбор, подписав контракт с супермаркетом "Тай Хуа". Объем поставок был большим, и это было хорошо для их бренда.
 
 Когда поставщики приходили проверять свою продукцию в супермаркеты, они видели, что их товары аккуратно упакованы на полках. Это повышает привлекательность их продукции для покупателей. Посмотрите, как другие торговые центры и магазины выставляют свою продукцию. Там было грязно и неаккуратно. На полках даже была пыль, а отношение продавцов было ужасным. Никакие другие магазины не могли сравниться с супермаркетами Тай Хуа.
 
 В конце месяца супермаркеты "Тай Хуа" урегулировали условия кредитования с поставщиками. Не было никаких задержек.
 
 Но это был еще не конец. Заказов на второй месяц было больше, чем на первый. Супермаркеты "Тай Хуа" по-прежнему требовали, чтобы они поставляли свою продукцию раз в неделю. У поставщиков не было причин отклонять эту просьбу. Они не против отправлять товары каждый день, если продажи их продукции были отличными. Чем больше товаров они поставляли, тем больше зарабатывали.
 
 Многие другие бренды заметили, что если этот рост продолжится, то к следующему году объем продаж супермаркета Tai Hua превысит годовой объем продаж предыдущего года. Они также получали больше заказов от более мелких розничных торговцев.
 
 Сначала поставщики также не знали причину внезапного всплеска заказов со стороны других розничных торговцев. Их продавцы отправились на разведку и выяснили причину. Причина была в том, что клиенты уже покупали товары в супермаркетах Tai Hua и считали, что товар неплохой. Например, туалетные рулоны или бутылка фруктового сока. Но когда у покупателей внезапно заканчивались продукты, у них не было времени ехать в супермаркеты "Тай Хуа".
 
 Поэтому они просто шли в ближайшие розничные магазины, чтобы купить товар.
 
В первую очередь они выбирали те продукты, которые видели в супермаркетах "Тай Хуа". Все считали, что бренды, которые продаются в супермаркетах "Тай Хуа", должны быть хорошими брендами и хорошими продуктами.
 
 Супермаркеты были предназначены для широких масс, но многие люди относились к супермаркетам Тай Хуа как к рынкам высокого класса. Даже Фэн Юй не ожидал такого.
 
 Но судя по чистоте и опрятности супермаркетов Тай Хуа, они значительно превосходили другие торговые центры и магазины. В супермаркетах "Тай Хуа" было много посетителей.
 
 Поэтому поставщики, заключившие краткосрочные контракты с Tai Hua Supermarkets, хотели продлить свои контракты. Они хотели заключить долгосрочный контракт с Tai Hua Supermarket. Супермаркеты "Тай Хуа" были для них лучшим розничным продавцом.
 
 Но теперь уже не "Тай Хуа Супермаркеты" искали их для размещения своей продукции в супермаркетах. Tai Hua Supermarkets больше не нужно было использовать свои связи, чтобы привлечь поставщиков для поставки своей продукции. Теперь именно "Тай Хуа Супермаркет" делает выстрел. Позиции Tai Hua Supermarkets и поставщиков изменились.
 
 Теперь вы хотите подписать долгосрочный контракт? Нет проблем. Поставляйте нам свою продукцию, а мы рассчитаемся с вами в конце месяца. Вы также должны соблюдать наши правила. Если мы просим вас заплатить, вы все должны заплатить. Разве цены поставщиков не должны быть снижены? Хотя цены, которые вы предлагали, были низкими, они были примерно такими же, как у провинциальных поставщиков. У нас, супермаркета Тай Хуа, есть филиалы в более чем десятке городов. Мы уже присутствуем почти в половине городов Китая. Это самая низкая цена, которую вы можете предложить? Ни один другой ритейлер не сможет разместить у вас такой большой заказ. Раньше супермаркет "Тай Хуа" платил поставщикам немного меньше, чем другие торговые центры и магазины в городах. Если бы не импортные товары, супермаркет "Тай Хуа" мог бы не иметь высокой прибыли.
 
 Но после заключения новых контрактов супермаркет Tai Hua получил самые низкие расценки поставщиков в Китае.
 
 Вы не готовы дать нам лучшую цену? Отлично. Когда все имеющиеся запасы будут распроданы, мы не будем заказывать продукцию под вашей маркой. Вы не единственная компания, которая производит такую продукцию. Поставщики по всему Китаю ждали, чтобы продать нам свою продукцию. Мы в вас не нуждаемся.
 
 Кроме того, супермаркет "Тай Хуа" был хорош в маркетинге. После того как товары поставщиков попадали в супермаркет, имидж их брендов и их стоимость возрастали. Philips, Wind and Rain, Aiwa, The Little Tyrant, Lehaha и все известные китайские бренды подписали долгосрочные контракты с супермаркетом "Тай Хуа". Некоторые небольшие местные бренды, стиснув зубы, приняли жесткие условия, выдвинутые супермаркетами Tai Hua, и подписали контракты. Несмотря на жесткие условия, объем продаж был значительным, и компании все еще могли зарабатывать деньги.
 
 Некоторые из других брендов все еще занимали выжидательную позицию, а некоторые поддались давлению и решили подписать контракт.
 
 Фэн Юй посмотрел на список компаний, которые не подписали новые контракты. Те бренды, которым не нашлось замены, могут остаться. Их краткосрочные контракты все равно не закончились. Те бренды, которые могут быть заменены, будут заменены после окончания краткосрочного контракта!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенного гения" и 2 предварительным главам "Власти и богатства".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082299

    
  





  Экстраординарный гений Глава 672


  

    
      Необыкновенный генийГлава 676 - Головная боль поставщиков (часть 2 из 2)
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 "Эх, вы все слышали новости? Желе Циньван снято с полок магазинов и заменено желе Сильной Группы. Вы слышали об этой марке?"
 
 "А? Почему? Желе "Циньван" хорошо себя зарекомендовало. Почему его заменили? Это большой бренд? Импортный бренд?"
 
 "Какой импортный бренд? Это небольшая фабрика в Гуандуне. Но я слышал, что у этой Strong Group сильные связи. Кажется, они связаны с Lehaha".
 
 "О...... продукция Lehaha хорошо продается. Но я слышал, что именно Qinwang Jelly отказалась предоставить Tai HuaSupermarket более низкую ставку поставщика".
 
 "А? Вы хотите сказать, что Qinwang выгнали из Tai HuaSupermarket, потому что их тарифы выше? А Strong Group - это их замена?"
 
 "Это возможно. Супермаркет "Тай Хуа" уведомил нас о необходимости подписать с ними новый контракт. Они потребовали более низкую ставку, и сейчас мы затягиваем подписание. Как вы думаете, они используют Qinwang Jelly в качестве примера?".
 
 Некоторые поставщики супермаркета "Тай Хуа" сидели вместе и обсуждали новые контракты. Они были приглашены супермаркетом "Тай Хуа" и хотели потянуть время. Но теперь, похоже, они не могут больше ждать.
 
 Один поставщик был снят с полок. Это означает, что продукция других поставщиков будет выкинута. Все эти поставщики не были единственными поставщиками на рынке. Они могут быть легко заменены, как Qinwang Jelly. Если бы это случилось с ними, их компании понесли бы огромные убытки.
 
 Хотя супермаркет Tai Hua хотел получить цену нового поставщика, и поставщики получат меньшую прибыль, но меньшая прибыль - это все равно прибыль. Если их выгонят, то прибыль будет нулевой. Поскольку продажи росли благодаря успеху супермаркетов Tai Hua, все поставщики увеличили производство.
 
 Если бы их внезапно выгнали, они остались бы с большим количеством запасов. Если они не хотят, чтобы их запасы оставались на складах, им придется снизить цены, чтобы избавиться от запасов. В этом случае они могут подписать новый контракт с Tai Hua Supermarket. Они смогут повысить узнаваемость своего бренда благодаря Tai HuaSupermarket.
 
 ......
 
 "Менеджер Гуо, цены, которые они хотят, слишком низкие. Я знаю, что цена, указанная другой компанией, реальна, но можно ли сравнить их качество? Независимо от упаковки, вкуса и качества, они ниже, чем мы. Наша цена выше, чем у них. Цены, которые вы хотели, действительно очень низкие".
 
 "Мы не снижали тарифы необоснованно. Эта новая цена основана на наших расчетах. Посмотрите на эту цифру. Это должна быть ваша себестоимость, верно? Тарифы, которые мы хотели, включают вашу прибыль. Подумайте об этом. После того, как вы стали работать с нами, супермаркет "Тай Хуа", насколько выросли ваши продажи? Только продажи супермаркетов "Тай Хуа" больше, чем ваши продажи за предыдущие 6 месяцев. Вы хотите сказать, что это не благодаря менеджменту нашего супермаркета "Тай Хуа"?". Менеджер Го скрестил руки и спокойно спросил.
 
 "Но менеджер Го, ваши супермаркеты также должны продавать качественные продукты. Вы можете установить более высокие цены на нашу продукцию и дать покупателям больше выбора".
 
 "Это не вам решать. Мы рассмотрим это. Кроме того, этот продукт производится не только двумя компаниями. Есть еще много брендов, которые хотят войти в наш супермаркет Тай Хуа". Менеджер Го высокомерно ответил.
 
 Должно быть разнообразие продуктов. У разных брендов будут разные цены. Супермаркеты "Тай Хуа" хотели предложить покупателям широкий ассортимент продукции. Двух брендов для одного продукта было недостаточно. Должно быть как минимум более 5 брендов.
 
 "Менеджер Го, пожалуйста, немного увеличьте цены. Достаточно повышения на 10 юаней за товар. Если вы повысите, я сразу же подпишу контракт".
 
 Менеджер Гуо посмотрел на человека рядом с ним и мягко сказал.
 
 Тогда менеджер Го сказал: "Я увеличу цену на 5 юаней за товар. Это максимум, что я могу предложить. Если вы не подпишите, то мы не будем работать с вашей компанией в будущем".
 
 "Подписывайте! Я подпишу контракт сейчас же!"
 
 ......
 
 "Менеджер Фу, я слышал, что вы ездили на юг. Когда вы вернулись?"
 
 "Супермаркет "Тай Хуа" собирается возобновить контракты с поставщиками. Там не хватает рабочих рук, и все мы вернулись, чтобы помочь. Вот новый контракт, который мы подготовили для вас. Вот." Фу Гуанчжэн передал документ.
 
 "Менеджер Фу, что-то не так с этим контрактом? Почему цены такие низкие?"
 
 "Это новые расценки, которые мы предложили. Если вы согласны с новыми расценками, то мы подпишем контракт. Если вы не согласны, то забудьте об этом". ответил ФуГуанчжэн. "Что вы имеете в виду? Если мы не примем эту ставку, вы все не будете покупать наши акции?"
 
 "Вы можете видеть это и так".
 
 "Срок действия нашего контракта - один год. Вы все нарушаете контракт!"
 
 "Посмотрите на условия №3 и №4 в вашем контракте. Там четко сказано, что если мы не можем принять цены, мы можем расторгнуть контракт в любое время. Мы объяснили вам это условие до того, как вы подписали контракт. Я вспомнил, что именно я лично объяснял вам это. "Бизнес - это все о прибыли. Если ваши цены выше, чем у других, почему мы должны покупать вашу продукцию?
 
 "Менеджер Фу, то, что вы сейчас делаете, неправильно. Наша продукция хорошо продается, и вы должны это знать. Судя по доле рынка, мы владеем второй по величине долей рынка".
 
 "Вы также сказали, что вы все только вторые. Китайская компания No.1 уже подписала с нами контракт. Вы нам не очень-то нужны".
 
 Что такого в том, чтобы занимать второе место на рынке Китая? Многие мировые бренды номер один продают свою продукцию в наших супермаркетах!
 
 "Вам же лучше, не пожалеете!"
 
 "Похоже, вы не хотите подписывать новый контракт. Тогда извините. Завтра последний день, когда мы продаем вашу продукцию в наших супермаркетах. Спасибо. Можете уходить.
 
 Пожалуйста, вызовите менеджера Ванга из компании "Дафай"".
 
 ......
 
 В эти несколько дней поставщики супермаркета "Тай Хуа" увидели твердую позицию "Тай Хуа Супермаркет" в отношении новых цен. Новые цены были очень низкими. Но объем продаж супермаркетов "Тай Хуа" был более значительным, чем у всех остальных розничных компаний. Если поставщики согласятся с новой ценой, то в будущем Tai Hua Supermarket будет предлагать некоторые уступки. Но если поставщики не согласны, они все еще могут вести переговоры. Но если поставщики решили рассориться с Tai Hua Supermarkets, то извините. Супермаркет "Тайхуа" попросит поставщика немедленно уйти!
 
 Особенно Фэн Юй. Он был безжалостен и никогда не вступал в переговоры с поставщиками. Поставщики должны были следовать любым установленным им расценкам, а если они не соглашались, Фэн Юй просил их немедленно уйти.
 
 Такова была текущая ситуация. Было слишком много брендов, которые хотели продавать свою продукцию в супермаркетах Тай Хуа. Супермаркет "Тай Хуа" все еще должен был выбирать поставщиков и не подписывал контракты со всеми. Это было связано с тем, что в супермаркетах Tai Hua не хватало полок. Tai Hua Supermarket поставил условия, и те, кто согласился подписать новый контракт, смогут продолжить сотрудничество. Те, кто отказался подписать контракт, на следующий день увидят, что их продукция продается с большой скидкой. Супермаркет Tai Hua постарается распродать все имеющиеся запасы в этот день, а затем и вовсе уберет их с полок. На следующий день на полках появится новая марка того же товара. Даже если это будет неизвестная марка, но после ее продажи в супермаркетах TaiHua покупатели будут думать, что это хороший продукт. Tai HuaSupermarkets обещали своим покупателям, что в случае обнаружения просроченных или некачественных продуктов они выплатят покупателю компенсацию в 10-кратном размере. Продление контрактов было завершено через неделю. По меньшей мере 10% брендов исчезли из супермаркета Tai Hua, а на их место пришли новые и новые бренды.
 
 Потребители получили более широкий выбор, чем раньше.
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082300

    
  





  Экстраординарный гений Глава 673


  

    
      Необыкновенный генийГлава 677 - Акция "Молочный чай
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Супермаркет "Тай Хуа" заключил новые контракты со всеми своими поставщиками. Новые тарифы были дешевле, но Tai Hua Supermarket также разрешил им проводить рекламные акции. Супермаркет "Тай Хуа" предоставил им отличную позицию для демонстрации своей продукции, а также помог им показать свои товары в выгодном свете, чтобы привлечь покупателей. Поставщикам также разрешили рекламировать свою продукцию другими способами. Например, компания Lehaha проводила рекламную акцию своего последнего продукта. Молочный чай.
 
 На гигантском двухметровом плакате были изображены Маленькие Тигры и молодая модель. Маленькие тигры держали в руках по чашке молочного чая и предлагали женщине-модели. Модель улыбалась и не знала, что выбрать.
 
 Одного только плаката с Маленькими Тиграми было достаточно, чтобы привлечь множество муравьев. Рядом с плакатом стоял столик, а на нем - множество маленьких чашек. Повсюду витал аромат чая с молоком.
 
 Но не только это привлекало покупателей. За столиком стояло несколько молодых и красивых девушек. Все они были стюардессами. Они стояли там, привлекая покупателей. Одна из них держала микрофон: "Последний продукт Lehaha - тайваньский Bubble Milk Tea. Новый напиток, который вы все еще не пробовали. Подойдите и посмотрите на эту чашку. Вы видите черные жемчужины? Все чувствуют аромат этого чая? Это новейший продукт Lehaha - U.Loveit Bubble Milk Tea!".
 
 Хорошая рекламная акция не может состоять только из людей, которые стоят и говорят о продукте. Среди толпы должен быть инсайдер!
 
 Беспечный мужчина спросил. "Я пробовал тайваньский молочный чай в прошлом году, когда ездил на Тайвань. Ваш молочный чай подлинный?"
 
 "Не мне говорить, подлинный ли этот чай. Видите эту вывеску? Бесплатная проба! Давайте пригласим этого джентльмена попробовать и посмотрим, подлинный ли он".
 
 Немного молочного чая было налито в маленький стаканчик объемом около 50 мл. Это был самый маленький бумажный стаканчик, доступный на рынке.
 
Человек с белым лицом сделал глоток и преувеличенно широко раскрыл глаза: "Hmmm...... Вот это вкус. Он точно такой же, как тот, что я пробовал на Тайване! Вкусно!"
 
 Сказав это, он выпил две чашки. Среди толпы появился второй инсайдер. "Я думал, это чай с молоком? Что ты жуешь?"
 
 "Жемчуг. Это Bubble Milk Tea, и в нем есть жемчуг. Очень вкусно. Но жаль, что этот Bubble Milk Tea не продается больше нигде в Китае". Беспечный мужчина сказал.
 
 "Он действительно такой вкусный? Это бесплатные образцы? Давайте попробуем одну чашку".
 
 "Хорошо. Сэр, подойдите и попробуйте".
 
 "Подождите, если мне не понравится вкус и я не куплю после того, как выпил бесплатные образцы, мне разрешат уйти?" спросил второй инсайдер. Некоторые покупатели хотели попробовать образцы, но тут же останавливались. Это правильно. Если я попробовал образец, то мне придется его купить. А если этот продукт дорогой?
 
 "Будьте уверены. Мы никого не будем заставлять покупать. Даже если мы захотим это сделать, сотрудники супермаркета нас остановят. Это Китай, и все мы разумные люди. У каждого свой вкус. Я не смею утверждать, что всем здесь понравится. Это нормально, что некоторые люди предпочитают чай, молоко, фруктовый сок или газированные напитки. Не волнуйтесь и просто попробуйте".
 
 После того как второй инсайдер попробовал образец и проглотил жемчужину, он сказал: "Вкус хороший. А почему упаковка чая разного цвета?".
 
 "Это разные вкусы. Тот, который вы попробовали, - это оригинальный вкус. У нас еще есть душистый ямс, красные бобы, пшеница, шоколад, кофе и т.д. Эти разные цвета означают разные вкусы. Обязательно найдется тот вкус, который придется вам по вкусу".
 
 Ароматный ямс был просто ямсом. Но просто ямс звучит непривлекательно. Поэтому его назвали ароматным ямсом. "Могу я попробовать еще одну чашку?"
 
 "Конечно. Поменяйте бумажный стаканчик на этот. Это предотвратит смешивание разных вкусов. Если есть еще желающие попробовать наши образцы, пожалуйста, встаньте в очередь здесь.
 
 Если вам понравилась наша продукция, вы можете приобрести ее здесь. Сейчас у нас проходит акция. Купите 2 и получите 1 бесплатно. Эта акция действует только 3 дня......".
 
 Продавцы продолжали рекламировать чай с молоком, а стажеры наливали покупателям образцы. Когда чай был израсходован, они открывали новую пачку и на глазах у покупателей заваривали молочный чай горячей водой.
 
 Другие покупатели, проходившие мимо, видели, что многие люди стоят в очереди за бесплатными образцами, которые раздавали симпатичные девушки. Им тоже стало любопытно, и они присоединились к очереди. Кто-то однажды сказал, что если 5 человек стоят в ряд, прохожие присоединятся к ним и начнут стоять в очереди, не зная причины. Большинство людей подумают, что если люди стоят в очереди, значит, там есть что-то хорошее или выгодное.
 
 Теперь в очереди стояло все больше и больше людей, и длинная очередь привлекала все больше покупателей. Некоторые из покупателей попробовали чай с молоком, и вкус им понравился. Они слышали, что сейчас на чай действует акция. Хотя 2 юаня за чашку молочного чая было слишком дорого для многих людей, все же были покупатели, которые считали, что это хорошая сделка. В конце концов, это был тайваньский молочный чай, и он был очень вкусным. Большинство покупателей, купивших молочный чай, взяли по 4 чашки. С двумя бесплатными чашками они смогли попробовать все 6 вкусов. Молочный чай на полках быстро закончился, и сотрудники супермаркета тут же пополнили его запасы.
 
 Фэн Юй улыбнулся, увидев длинную очередь в супермаркете. Людей, заинтересованных в таких акциях, было больше, чем в будущем.
 
 Себестоимость производства этого молочного чая составляла 50 центов за чашку. Расценки поставщика, предоставленные супермаркетом Tai Hua, составляли 1 юань. Даже если добавить расходы на рекламу и маркетинг, общие затраты составили менее 1 юаня. Розничная цена супермаркета Tai Hua была 1,80 юаня. Это было сделано для того, чтобы покупатели чувствовали, что цена меньше 2 юаней, и это было на 20 центов дешевле, чем в других местах.
 
 В такую холодную погоду выпить чашку горячего напитка было приятно.
 
 Кроме того, этот молочный чай очень приятно пахнет, и многие покупатели, которые не отказались от пробников, также купили несколько чашек из-за акции.
 
 Большинство покупателей, купивших чай с молоком, были молодыми людьми. Они только начали работать и не были заинтересованы в экономии денег. Они любят пробовать новые вещи. Другой группой покупателей были молодые родители. Они купили несколько чашек для своих детей.
 
 Эти родители относились к молочному чаю как к обычному напитку. Это было лучше, чем давать детям холодные газированные напитки в такую холодную погоду.
 
 После вечернего закрытия супермаркета сотрудники Lehaha и супермаркета подсчитывают общий объем продаж за день.
 
 Когда цифры были подсчитаны, сотрудники не могли поверить своим глазам. Они пересчитали еще два раза, чтобы убедиться, что получили правильное число. Сегодняшняя акция привела к необычайному объему продаж.
 
 Сколько чашек чая с молоком было продано во всех 20 филиалах? Это был только первый день. До окончания акции оставалось еще два дня. Через три дня в супермаркетах уже не будет сотрудников, проводящих акцию. Но акция "Купи 2 и получи 1 бесплатно" все еще продолжалась. Она продлится неделю. Продажи за эту неделю должны быть больше, чем прогнозируемые за месяц!
 
 Потенциал продаж супермаркета Тай Хуа был поразительным!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082301

    
  





  Экстраординарный гений Глава 674


  

    
      Необыкновенный генийГлава 678 - Отказ
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя страницу Купить кофе или оставить чаевые на странице или .
 
 Через три дня Чжун Цинсянь получил данные об общем объеме продаж молочного чая. Но он не сообщил фабрикам, чтобы они увеличили производство. Он ждал. Сейчас был период продвижения, и молочный чай был дешевым. Он хотел подождать и посмотреть, когда закончится акция через неделю, будут ли продажи по-прежнему такими хорошими.
 
 Если после окончания акции никто не будет покупать чай с молоком, то этот продукт будет считаться неудачным. По крайней мере, неудачным было ценообразование. Им следует еще раз проанализировать ценообразование.
 
 Если покупатели все еще будут покупать чай с молоком, то это будет считаться успехом. С помощью телевизионной рекламы и других маркетинговых стратегий этот молочный чай станет одним из флагманских продуктов Lehaha.
 
 Продвижение молочного чая в супермаркете Тай Хуа закончилось, и Lehaha начала продвигать желе Strong Group. У Strong Group было не так много каналов сбыта. Они продавали свою продукцию только в Гуанчжоу. Самое дальнее место, куда они добирались, был юг Гуанчжоу.
 
 Теперь, после того как Lehaha приобрела их, Чжун Цинсянь быстро купил две небольшие фабрики по производству желе и объединил их со Strong Group. Они будут производить желейные продукты для Strong Group.
 
 Производство Strong Group увеличивается в одночасье.
 
 Производство выросло, но узнаваемость бренда оставалась низкой. Самыми популярными марками желе на рынке были Qingqing Jelly, а затем Qinwang. Но доля рынка обеих компаний была примерно одинаковой. Ни одна компания не занимала большую часть рынка.
 
 Чжун Цинсянь отправил своих людей для расследования. Желе StrongGroup было очень вкусным, но у компании не было средств на продвижение, и это был неизвестный бренд. У них не было надлежащих каналов распространения. Но теперь все было иначе. Первый шаг маркетинговой кампании Strong Group проходил в супермаркете Tai Hua.
 
 На этот раз не было бесплатных пробников. Strong Group изменила упаковку.
 
 В пакете было еще две чашки желе, и это было указано на упаковке. Это позволит покупателям почувствовать, что это была выгодная сделка. Кроме того, Strong Group представила желе со смешанными вкусами в одной упаковке. Это позволило покупателям, которые хотели попробовать разные вкусы, купить всего одну упаковку. Кроме того, в зоне выкладки продукции супермаркета "Тай Хуа" компания "Стронг Групп" выложила свою продукцию в виде изображения мультяшного героя Лехаха. Это был огромный дисплей, и дети могли видеть его издалека.
 
 Люди могли не знать бренд Strong Group, но покупатели все равно приобретали их продукцию. Желе других марок оставались на полках, потому что вкус у всех марок желе был примерно одинаковым. Но продукция "Стронг Групп" была дешевле, и ее выкладка была привлекательной. Когда дети увидели витрину, они настояли на том, чтобы купить желе Strong Group.
 
 Чжун Цинсянь увидел, что продукция Strong Group хорошо продается, и решил помочь Strong Group купить рекламный слот на CCTV. Он хочет, чтобы Strong Group стала мармеладным брендом номер один в Китае!
 
 ......
 
 Выкладка продукции в супермаркете Tai Hua меняется каждый день, и некоторые другие бренды узнали об этом и начали создавать новые рекламные акции для продажи своей продукции. Некоторые из их акций были более креативными, чем акции в будущем. Но независимо от того, насколько хорошо бренды продавали свою продукцию, супермаркеты TaiHua будут зарабатывать деньги. Стоимость промоакций также не оплачивалась "Супермаркетом Тайхуа". Это те компании, которые платили за продвижение.
 
 Из-за высоких продаж супермаркетов "Тайхуа" многие крупные компании стали обращать на них внимание. Сегодня в пекинскую штаб-квартиру Tai Hua Supermarket пришли 4 человека. Они хотели обсудить размещение своей продукции в супермаркетах TaiHua. "Менеджер Го, мы представляем международные бренды, и если TaiHua Supermarket будет продавать нашу продукцию, это повысит статус вашего супермаркета. Вы должны помнить об этом". Высокомерно сказал один мужчина.
 
 "Именно так. Наши бренды очень популярны в Европе и США.
 
 Наши основные сегменты покупателей - это состоятельные семьи, и мы являемся для них лучшим выбором. Если ваши супермаркеты будут продавать нашу продукцию, количество покупателей увеличится". Другой мужчина добавил.
 
 "Нам нужен специализированный прилавок. Этот прилавок может продавать только нашу продукцию, и вы все должны позволить нам выставлять нашу продукцию на витрине бесплатно. Нам нужно самое видное место. Вы все также должны помогать рекламировать нашу продукцию. Наши логотипы также должны быть вывешены за пределами вашего супермаркета. Это будет хорошей рекламой для ваших супермаркетов".
 
 "Мы из величайшей в мире страны электроники, Японии. Мы представляем самые передовые технологии в области электроники. Нет никого, кто не знал бы наши бренды".
 
 Менеджер Го усмехнулся. Все эти несколько человек перед ним были китайцами. Он мог понять, что они работают на японскую компанию, но нужно ли было чувствовать себя такими гордыми и высокомерными? Что не так с этими людьми? Менеджер Го все еще думал, что эти люди - японцы!
 
 Вам всем нужно хвастаться тем, насколько хороша продукция других стран? Вы все говорите так, как будто в Китае нет хороших электронных продуктов. Не забывайте, что патенты на VCD принадлежат Китаю!
 
 "Вы все закончили говорить?"
 
 "Менеджер Го, что вы решили?"
 
 "Никакого. Все вы можете возвращаться. Мы, Tai HuaSupermarket, не примем ни одного из ваших условий!"
 
 Что? Не примем наши условия? Все представители японских компаний встали. Как это возможно? Мы все принадлежим к всемирно известным брендам. Все другие торговые центры, которые слышали о наших брендах, будут предлагать всевозможные льготы, чтобы убедить нас продавать нашу продукцию в их торговых центрах. Мы не обсудили другие условия, и нам отказали? Кто они такие, чтобы отказывать нам?!
 
 "Менеджер Го, я вас не расслышал. Что вы сказали?" - спросил представитель с вытянутым лицом.
 
 "Я сказал, что супермаркет "Тай Хуа" не примет ни одного из ваших условий! Я достаточно ясно выразился? Все вы можете идти".
 
 Менеджер Го шлепнул себя по губам.
 
 Вы думаете, что ваши бренды настолько хороши? Перед открытием супермаркета "Тай Хуа" менеджер Ли пригласил вас всех, и что вы все сказали?
 
 Все вы думаете, что наш супермаркет "Тай Хуа" не справится, и считаете, что наши условия недостаточно хороши. Вы все сказали, что мы даже не квалифицированы для ведения переговоров, и отказались от нас. А теперь вы все хотите продавать свою продукцию в наших супермаркетах? Если бы вы все играли по нашим правилам и действовали в соответствии с нашими текущими условиями контракта, все было бы нормально. Но вы все слишком высокомерны. Вы все говорите так, как будто супермаркетам "Тай Хуа" нужна ваша продукция, чтобы повысить наш статус. Вывешивать свои логотипы у наших супермаркетов? С каких пор вы видели, чтобы супермаркет "Тайхуа" выставлял на улицу логотип какой-либо другой компании?
 
 Специализированный прилавок и самое видное место на витрине бесплатно? Помечтайте!
 
 Неужели бренд Philips меньше вас всех? Бренд Thompson меньше вас всех? Бренд Motorola меньше вас всех? Все эти бренды больше вас всех, и они высокомерны. Они также следуют нашим правилам. Вы все просто хотите войти со всеми своими требованиями и ведете себя так, как будто вы выше нас. Даже если у нас есть свободные прилавки, мы не отдадим их вам всем".
 
 Председатель, менеджер Ли, менеджер Фенг и остальные проинструктировали нас, чтобы мы без колебаний отказывали тем компаниям, которые отказали нам в прошлом". "Мы представляем несколько компаний для переговоров с вами, а вы хотите отказать нам всем? Это ваше решение или решение Tai HuaSupermarket?" холодно спросил один из мужчин.
 
 Менеджер Го вспомнил, что сказал ему менеджер Фэн. Он улыбнулся и посмотрел на этих людей: "Хорошая лошадь никогда не повернет назад, чтобы пастись на старом пастбище. Мы отвергаем всех вас точно так же, как вы отвергли нас в прошлом!"
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082302
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      Необыкновенный генийГлава 679 - Снова попал под суд
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или ...
 
 Представители японских фирм гневно покинули штаб-квартиру Tai Hua Supermarket. Они представляли несколько компаний и должны были получить самое лучшее обращение. Никогда прежде они не чувствовали себя настолько оскорбленными. Их прогнали из супермаркета "Тай Хуа"!
 
 Высокомерно! Супермаркет "Тай Хуа" был слишком высокомерен!
 
 Вы думаете, что наши компании легкомысленно отнесутся к этому? Вы всего лишь сеть супермаркетов. Что тут высокомерного? Мы должны преподать этому супермаркету урок, а менеджер Го должен быть уволен!
 
 На следующий день несколько газет сообщили, что Tai HuaSupermarket дискриминирует японские компании, и несколько японских фирм подали на него в суд. В сообщении утверждается, что Tai Hua Supermarket нарушает дружеские отношения между Китаем и Японией. Они потребовали извинений от Tai HuaSupermarket. Пекинское правительство также должно принести извинения!
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзекай были в других провинциях и искали новые места для своих супермаркетов, когда получили эту новость. Они сразу же позвонили Фэн Юю, чтобы узнать, что случилось. Менеджер Го также рассказал Фэн Юю об этом инциденте. Фэн Юй также считал, что менеджер Го не сделал ничего плохого. Если бы это была обычная деловая сделка, то не имело бы значения, были ли это японские фирмы или нет. Но они были слишком высокомерны. Если бы Фэн Юй был там, он бы попросил охранников избить их!
 
 Фэн Юй сказал Фу Гуанчжэну и Ли Цзэкаю, чтобы они не волновались. Он все уладит и не позволит супермаркету "Тай Хуа" понести убытки.
 
 Отец Чжан Ханя также позвонил Фэн Юю из-за этого инцидента. Он знал, что у Фэн Юя есть акции супермаркета "Тай Хуа". Этот инцидент больше не был деловым спором. Он перерос в политические разногласия.
 
 "Дядя Чжан, все в порядке. Они хотели продавать свою продукцию в наших супермаркетах, но мы им отказали и разозлились. Они просто никто и не могут создавать никаких проблем...".
 
"Сяо Фэн, если высшее руководство будет заниматься этим вопросом, я ничем не смогу тебе помочь. Сегодня утром у нас была встреча, и мэр и секретарь были обеспокоены этим вопросом. Это повлияет на отношения между двумя странами. Я пытался сказать несколько хороших слов для вас, но я не могу сделать многого".
 
 "Спасибо за помощь. Я сам разберусь с этим и не буду доставлять неприятности ни городскому правительству, ни правительству Китая. Я дам этим компаниям понять, что они не могут просто так делать такие необоснованные заявления!" Фэн Юй ответил злой улыбкой. Корпорация супермаркетов "Сью Тай Хуа"? Не обвиняйте нас в том, что мы подали на вас в суд!
 
 Sony, Toshiba, Pioneer и Sharp. Эти четыре компании хотят подать на нас в суд? Вы думаете, что вы все - большие транснациональные корпорации и можете повлиять на высшее руководство, чтобы оказать давление на супермаркет Tai Hua и одновременно оскорбить Китай? Если вы все так думаете, то вы ошибаетесь! Китай может обойтись без Японии, но японская экономика не может обойтись без китайского рынка. Если отношения между двумя странами ухудшатся, Япония окажется в проигрыше!
 
 Фэн Юй достал мобильный телефон и набрал номер, на который раньше не звонил. "Здравствуйте, директор Фанг. Я Фэн Юй из компании Bing City Machinery...... У меня также есть акции в супермаркете Tai Hua. Это касается сегодняшнего сообщения в газете. Я хотел бы объяснить премьеру ЧжуCOPY00. Хорошо. Я буду ждать вашего звонка".
 
 Через 10 минут Фэн Юю позвонил директор Фанг и попросил его приехать в 12.30 в Чжуннаньхай. Там кто-то приведет Фэн Юя на встречу с премьером Чжу.
 
 Руки Лю Цзичуаня тряслись, пока он вел машину: "Мы действительно едем в Чжуннаньхай на встречу с премьером Чжу?".
 
 "Следи за дорогой. Вы за рулем. Кроме того, встречаюсь с ним я. Ты не можешь войти". Фэн Юй знал, что ему не разрешается брать с собой телохранителя на эту встречу.
 
 Лю Цзичуань был немного разочарован и сосредоточился на вождении. Но даже если он не смог встретиться с премьером Чжу, он все равно смог посмотреть на Чжуннаньхай вблизи.
 
 Но Лю Цзичуань знал, что это невозможно.
 
 Лю Цзичуань не знал, как Фэн Юй смог попасть в это место, и не знал, почему Фэн Юй смог связаться с директором офиса премьера Чжу. Но он не стал долго думать об этом, так как это было не то, что должно его волновать.
 
 Лю Цзичуань был доволен своей нынешней работой. У него не было много работы, а зарплата была высокой. Ему не нужно беспокоиться о других вещах, и менее чем через два года он сможет накопить достаточно денег, чтобы купить дом в городе для своего отца. Машина медленно подъехала к месту назначения. Охрана была очень строгой, и машину тщательно обыскали.
 
 Фэн Юй позвонил по телефону, и из машины вышел светлоглазый мужчина средних лет. Он увидел Фэн Юя и привел его в здание.
 
 Перед входом в офис к Фэн Юю подошли два телохранителя и хотели провести личный досмотр.
 
 "Премьер сказал, что обыск не нужен".
 
 Двое телохранителей кивнули и отошли в сторону. Фэн Юй почувствовал себя лучше. Он не хотел, чтобы его обыскивали, даже когда он встречался с премьер-министром. Ему не нравилось это чувство, что его подозревают и не уважают.
 
 "Спасибо." сказал Фэн Юй.
 
 Войдя в кабинет, он увидел Железного Кулака Чжу, читающего документ. Было время обеда, а он все еще работал.
 
 Железный кулак Чжу поднял голову: "Сяо Фэн здесь? Присаживайся. Позвольте мне сначала закончить чтение этого документа".
 
 Фэн Юй сел в углу, и кто-то подал ему чай. В офисе оставалось только 3 человека. Железный Кулак Чжу, директор Фанг и Фэн Юй.
 
 Через 5 минут Железный Кулак Чжу отложил документ и помассировал переносицу. Он подошел к Фэн Юю и сел на диван рядом с ним. "Вы здесь, чтобы поговорить о корпорации супермаркетов Тай Хуа?"
 
 Фэн Юй спокойно ответил: "Я хочу объяснить, в чем обвиняют меня эти японские фирмы. На самом деле, я думаю, что даже если бы я не пришел сюда, чтобы объяснить вам, я бы тоже был в порядке.
 
 Правительство сделает все, что угодно, и позволит этим японским фирмам издеваться над нами".
 
 Железный Кулак Чжу не принял утверждения Фэн Юя.
 
 "Почему ты так говоришь? Эти компании так или иначе связаны с японским правительством. Они подали совместную жалобу на корпорацию "Тай Хуа Супермаркет". Теперь этот вопрос перерос в спор на национальном уровне. Откуда у вас такая уверенность, что наше правительство поддержит вас всех?".
 
 "Потому что мы - китайское предприятие, и мы - китайцы! Кроме того, мы, супермаркет "Тай Хуа", не сделали ничего плохого!" уверенно ответил Фэн Юй.
 
 "О? Вы все не сделали ничего плохого? Вы хотите сказать, что представители этих компаний обвинили вашу компанию?" Железный Кулак усмехнулся и посмотрел на Фэн Юя.
 
 Ответ Фэн Юя удивил Железного Кулака Чжу. "Они также не обвиняли нас. Наша компания действительно дискриминирует их!"
 
 Директор Фан нахмурился. Это значит, что японские компании были правы в этом споре. Тогда зачем здесь был Фэн Юй? Неужели он пришел сюда, чтобы попросить правительство защитить их?
 
 Сейчас было решающее время для дипломатических отношений Китая и Японии. Было много областей, в которых обеим странам нужно было сотрудничать. Этот Фэн Юй только создавал проблемы для китайского правительства.
 
 "Почему вы все их дискриминируете? Какое право вы имеете их дискриминировать?" Железный Кулак Чжу не стал отчитывать Фэн Юя. Но он просто задал ему эти вопросы.
 
 "Мы не только дискриминируем их. Мы даже презираем их. Эти компании не могут обойтись без нашего китайского рынка. Это значит, что они здесь в поисках заработка. Без нас японская экономика не сможет восстановиться. Япония - почти банкрот, а мы - следующая поднимающаяся страна. Это касается и компаний. Они все на спаде, а мы поднимаемся на вершину. Почему наша компания не может презирать их?".
 
 Примечания переводчика: Zhongnanhai
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Zhongnanhai
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082303

    
  





  Экстраординарный гений Глава 676


  

    
      Необыкновенный генийГлава 680 - Поддержка
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 "Это ваша причина?"
 
 "Конечно, есть и другие причины. Они слишком высокомерны. Они принижали Китай, и они использовали лазейки в контракте, чтобы обойти нас слишком много раз". ответил Фэн Юй.
 
 "Тогда как правительство должно поддерживать вас всех? Рассказать всему миру то, что вы только что сказали?" спросил Железный Кулак Чжу. "Мне не нужно, чтобы правительство Китая рассказывало всему миру. Мне нужно только, чтобы китайское правительство сообщило об этом японскому правительству и оказало на них давление. Этого будет достаточно. В настоящее время Япония нуждается в нашей экономической помощи. Если этого не сделать, их экономика впадет в рецессию. Международный статус Китая растет. После распада Советского Союза Россия и многие соседние страны налаживают с нами дипломатические отношения. США также хотят сотрудничать с нами в качестве контрмеры против России. Дружить с дальним врагом, нападая на ближнего, - это стратегия, принятая с давних времен. Это означает, что Китай - одна из самых важных стран в мире. Политический статус Японии не может сравниться с нами! Поэтому Япония не получит никакой поддержки от других стран, и им придется уступить нам!". Фэн Юй высказал свой анализ текущих международных событий.
 
 "США не поддержат Японию? После Второй мировой войны Япония быстро восстановилась и стала одной из самых мощных экономик при поддержке США". Директор Фанг прервал его.
 
 "Если бы Япония не пыталась купить весь мир, ее экономика не ухудшилась бы так быстро. США не захотят, чтобы Япония так быстро восстановилась и затем увидела, как выкупается половина Америки. Мы также не хотим, чтобы появился могущественный сосед, особенно сосед со злыми намерениями!".
 
 "На этот раз японское правительство потребовало извинений от пекинского правительства, а не китайское правительство только для того, чтобы нас озвучить.
 
 Если пекинское правительство извинится, то японское правительство попытается заставить нас уступить им еще больше, выдвигая более жесткие требования. Это не то, чего хочет наше правительство, верно?"
 
 Железный Кулак Чжу и директор Фан обменялись взглядами. Хотя в анализе Фэн Юя было много лазеек, общее направление было верным. Они проанализировали этот инцидент, и их вывод был примерно таким же, как и у Фэн Юя. Они также считают, что японские фирмы получили поддержку от своего правительства, чтобы проверить отношение китайского правительства. Фэн Юй увидел, что оба ничего не говорят, и продолжил. "Вы еще помните, что было написано в учебниках истории? Во времена династии Цин существовала поговорка, что высший социальный уровень - это иностранцы, за ними следуют правительственные чиновники. До сих пор многие китайцы придерживаются этого мнения. Многие люди до сих пор считают, что иностранцы занимают более высокое положение, чем китайцы. Даже когда мы идем на переговоры с другими компаниями, они смотрят на нас свысока, когда узнают, что мы китайская компания. Они говорят нам, что некоторые японские компании уже обращались к ним. Кроме того, государственная политика для японцев лучше, чем та, которую получают наши компании. Многие местные правительства делают это, и люди лишаются того, что они должны получать. Это такая ирония. Неужели иностранцы действительно лучше нас?"
 
 Фэн Юй не преувеличивал. Когда корпорация "Тай Хуа Супермаркет" вела переговоры по поводу своего нынешнего местоположения, произошло то, о чем он говорил. Если бы у корпорации Tai Hua Supermarket не было гонконгских акций, то переговоры были бы намного сложнее.
 
 В эти несколько лет, до возвращения Гонконга в 1997 году, гонконгские компании получали больше поддержки от китайского правительства, чем компании других стран. Это было сделано для плавного возвращения Гонконга и Макао.
 
 Железный Кулак Чжу нахмурился и посмотрел на директора Фанга. Директор Фанг кивнул, признавая, что в некоторых местах это действительно происходит. Он уже слышал о таких новостях.
 
"Некоторые из наших правительственных чиновников забыли о своих основных ценностях, чтобы получить больше политических кредитов. Они забыли, кому служат!" - разочарованно ответил Железный Кулак Чжу.
 
 Железный Кулак Чжу хотел ускорить развитие китайской экономики и вывести Китай на новый экономический уровень. Он хотел, чтобы Китай в кратчайшие сроки догнал весь остальной мир.
 
 Но он не хотел склоняться перед другими в обмен на развитие Китая. Преклонение перед другими было опасным сигналом и могло привести к серьезным последствиям. Он не может этого допустить!
 
 "Но даже если мы окажем давление на японское правительство, это может не привести ни к каким благоприятным результатам. Они могут просто проигнорировать нас и сказать, что это всего лишь деловой спор". Директор Фан сказал. "Не забывайте, что гонконгский супермен Ли является одним из акционеров корпорации Tai HuaSupermarket. Он - мировой король морских портов. Ему принадлежит 40% самых важных портов мира, и он имеет право голоса. 80% японской продукции экспортируется по морю. Если Япония вступит в спор с господином Ли, их транспортные расходы сильно возрастут". "Господин Ли готов вмешаться?" спросил директор Фанг.
 
 "Он сделает это. Сейчас кто-то наступает на корпорацию Tai HuaSupermarket. Кто будет сидеть сложа руки и терпеть это? Кроме того, он - супермен Ли". Фэн Юй не был уверен в других, но он был уверен, что сможет убедить Супермена Ли.
 
 "Ты тоже должен быть в состоянии что-то сделать, верно?" неожиданно спросил Железный Кулак Чжу.
 
 Фэн Юй потер переносицу: "У меня есть некоторое влияние. Я смогу немного надавить на них в некоторых областях. Но я все еще надеюсь на поддержку правительства".
 
 Эти японские компании пользовались поддержкой правительства, а их рыночная стоимость составляла несколько миллиардов долларов США каждая. Если бы это была только одна компания, Фэн Юй не боялся их. Но когда четыре компании объединились, Фэн Юй уже не мог их победить.
 
 К счастью для Фэн Юя, японские компании не были объединены.
 
Фэн Юй мог дать некоторые льготы Panasonic и другим компаниям и попросить их направить оружие на Sony и другие три компании. В конце концов, эти компании были конкурентами. Их также поддерживали различные японские политические партии.
 
 Кроме того, Фэн Юй мог использовать общественное мнение. Он мог позиционировать супермаркет Tai Hua на более высоких моральных принципах и получить преимущество.
 
 Конечно, все эти стратегии, включая обращение за помощью к Супермену Ли, были не так важны, как получение поддержки китайского правительства. Если бы китайское правительство поддержало его, то даже 40 японских компаний не смогли бы ему противостоять.
 
 Кроме того, эти 4 компании конкурировали с Wind and RainElectronics за стандарты DVD. Фэн Юй мог также использовать DVD-форум для нападения на них.
 
 Перед интересом, Panasonic и другие компании встанут на сторону Фэн Юя. Фэн Юй подозревал, что Sony и другие три компании делают это специально. Они знали, что акционеры Wind and Rain Electronics и Aiwa Electronics также являются акционерами Tai Hua Supermarket Corporation. Акционерами были Фэн Юй и Фу Гуанчжэн. Эти компании специально заставили свое правительство напасть на корпорацию Tai Hua Supermarket, чтобы задержать Windand Rain Electronics и Aiwa Electronics. Таким образом, у них будет больше времени на разработку DVD-технологий.
 
 Фэн Юй рассказал Железному Кулаку Чжу о DVD. Это было то, что принесет Китаю большую пользу. Если японские компании опередили его, то китайская бытовая электроника будет и дальше равняться на Японию.
 
 "Я знаю о VCD. У вас у всех есть новый продукт? Вы все должны сохранять лидерство. Китайская компания зарабатывает на патентных разрешениях зарубежных компаний. Вы все молодцы!"
 
 Железный Кулак Чжу был рад услышать, что китайская компания смогла опередить японские фирмы по производству электроники. Эта отрасль была сильной стороной Японии. Он уже слышал о VCD, но не знал о тех преимуществах, которые с ним связаны.
 
Если такая потенциальная компания может составить гордость Китая, то китайское правительство должно поддержать ее!
 
 Настоящее намерение этих компаний - задержать прогресс технологии DVD. Они не должны добиться успеха.
 
 На самом деле, китайское правительство молчало в течение многих лет. Настало время использовать Японию в качестве примера, чтобы показать другим странам, что с Китаем нельзя шутить! Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необыкновенном гении и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082394

    
  





  Экстраординарный гений Глава 677


  

    
      Необыкновенный генийГлава 681 - Человек за занавесом
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 "Старина Ху, все идет по плану, как велел мистер Норио". "Хахаха, на этот раз Sony может использовать эту возможность для выхода на китайский рынок. У всех здесь есть кредиты. У вас троих тоже. Вы все, несомненно, будете хорошо вознаграждены".
 
 "Но не слишком ли много? Несмотря ни на что, мы тоже китайцы. Мы придумываем истории, чтобы навредить нашей китайской компании. Мне не по себе от этого".
 
 "Нехорошо? А что тут может быть нехорошего? Когда вы работали в своей прежней компании, как к вам относился ваш руководитель? Сколько вы заработали за это время? Даже с учетом бонусов и субсидий, получаете ли вы больше 500 юаней? Вы получаете не менее 10 000 юаней в месяц. Насколько это больше по сравнению с вашей прежней зарплатой?"
 
 "Правильно. Мы все делаем это ради денег. Нам нужно зарабатывать больше для наших семей!". Кто-то пытался оправдать свои действия, используя в качестве оправдания свои семьи. Несколько мужчин выпивали и обсуждали вместе. В нынешнюю эпоху деньги говорят. Им безразлично, какой они национальности или страны. Они служат только тому, кто им хорошо платит!
 
 Эти люди получили инструкции от своих компаний, чтобы поговорить с супермаркетом "Тай Хуа". Их компании хотели поставлять свою продукцию в супермаркеты "Тай Хуа". Они думали, что это будут легкие переговоры и они получат хорошие условия. Они хотели получить определенный кредит доверия перед начальством. Но супермаркету Tai Hua было все равно, что они говорят. Заместитель генерального директора супермаркета Tai Hua даже прямо сказал им, что они не заинтересованы в сотрудничестве с ними!
 
 У этих людей не было другого выбора, кроме как доложить вышестоящему начальству. В конце концов, человек, отвечающий за операции Sony в Азии, сказал Старому Ху, что НориоОга хочет, чтобы они придумали, как создать проблемы для супермаркета Tai Hua. Было бы хорошо, если бы они смогли создать для них большие проблемы.
 
 Супермаркет "Тай Хуа" был очень прибыльным.
 
 Если бы она попала в затруднительное положение, Фэн Юй, Фу Гуанчжэн и остальные неизбежно отвлеклись бы. Тогда у них не было бы времени сосредоточить свои силы на Aiwa Electronics и Wind and Rain Electronics. Фэн Юй, возможно, даже придется использовать средства этих двух компаний для помощи корпорации Tai Hua Supermarket.
 
 Таким образом, развитие их DVD-технологий будет замедлено. У Sony, Toshiba и других компаний появится шанс обогнать Wind and Rain Electronics, а возможно, у них даже появится возможность приобрести Wind and Rain Electronics. Поэтому Старый Ху собрался вместе с несколькими другими людьми, чтобы придумать план. Им пришла в голову идея. Обвинить корпорацию Tai Hua Supermarket Corporation и взорвать их отказ Tai Hua Supermarket. Они раздули эту проблему до международного спора, чтобы заставить высшее руководство оказать давление на корпорацию "Тай Хуа Супермаркет". Все четверо были бывшими правительственными чиновниками, и они хорошо знали, как использовать такие методы.
 
 Любой инцидент, доведенный до такого уровня, не был мелкой проблемой!
 
 Но эти четверо не знали, что они уже много лет как оставили государственную службу, а Китай в настоящее время является развивающейся страной. Главный архитектор все еще был рядом, и он был как флаг, который не позволял другим империалистическим странам нападать на Китай. Когда Китай вел переговоры с Японией о сотрудничестве, китайская позиция была укреплена. Но поскольку Китай не был знаком с международными законами, в соглашении было много лазеек. Этими лазейками воспользовались японские компании.
 
 Но это была шутка - говорить, что Китай боится Японии!
 
 Японцы были из тех, кто уступает сильным. Конечно, если они были сильнее, они будут пытаться поработить других.
 
 В конце 80-х годов экономика Японии достигла своего пика. Они считали себя самой сильной экономикой в мире и пытались выкупить всю Америку.
 
 В конце концов, японский экономический пузырь лопнул, а фондовый рынок рухнул. Недвижимость, которая поддерживала их экономику, рухнула.
 
 Многие из их производственных компаний разорились, и экономика Японии пошла под откос. Из-за своего высокомерия они заплатили высокую цену.
 
 Все это произошло, когда Китай пытался развивать свою экономику и испытывал недостаток в технологиях. В то время в Советском Союзе были беспорядки, и Китай не мог с ними сотрудничать. Поэтому Китай использовал свои ресурсы для обмена с Японией в попытке увеличить китайские технологии и экономическую мощь. Япония также нуждалась в обширном рынке для спасения своей экономики. Поэтому обе стороны оставили в стороне свою прежнюю вражду и начали сотрудничать во многих областях экономики. В то время у обеих сторон также был общий враг - США.
 
 Это соглашение о сотрудничестве между обеими странами не было ошибочным. Политика и общее направление этого соглашения были правильными. Но возникли проблемы, когда люди снизу начали проводить эту политику в жизнь.
 
 Вначале, когда японцы приехали в Китай, чтобы инвестировать, они были малозаметны. В конце концов, они потерпели поражение от США, и из-за этого поражения они сохранили свой высокомерный характер в сердце. Но после того, как они прибыли в Китай и были обуты в сапоги китайскими местными чиновниками, они начали показывать свое истинное лицо. Они стали презирать китайцев и смотреть на Китай свысока. Они чувствовали, что смогут контролировать Китай с помощью экономических средств, и Япония снова поднимется на вершину своего могущества.
 
 Таким образом, в Китае появилось много заводов, инвестированных японцами. Эти заводы не были похожи на те, в которые инвестировали западные страны. Эти заводы игнорировали ущерб, наносимый окружающей среде, до тех пор, пока они видели прибыль. Японцы знали, что пока местные чиновники получают политические кредиты, они будут помогать заводам скрывать ущерб. Даже если чиновники отказывались им помогать, они меняли свое мнение после того, как заводы давали им деньги. Все это делало японцев еще более высокомерными.
 
 Но пока эти японские компании делали деньги в Китае, Sony получила тяжелый удар. Во-первых, это был чрезвычайно прибыльный рынок Walkman.
 
Этот рынок был отнят у них компанией Aiwa. Если бы Aiwa все еще была под ними, все было бы хорошо. Но Норио Ога продал акции Aiwa по низкой цене Фенг Ю, и это стало проблемой для Sony.
 
 Самыми необходимыми продуктами Sony в Китае были Walkman и CD-плееры. Но в Китае внезапно возникло движение против японских товаров, и продукция Sony в одночасье стала непопулярной.
 
 Из-за этого Sony ушла с китайского рынка, и многие другие японские компании также серьезно пострадали от этого движения. Но больше всех пострадала компания Sony. Они были вынуждены уйти с китайского рынка. Другие компании все же смогли пережить этот шторм. Позже компания Wind and Rain Electronics изобрела VCD-плеер. Он ударил по самой сильной отрасли Японии - электронной промышленности, и Wind and Rain выдала патентные разрешения многим компаниям, кроме Sony!
 
 Wind and Rain Electronics и Sony также конкурировали за стандарты DVD. Обе фракции пользовались поддержкой различных компаний и создавали альянсы для установления отраслевых стандартов.
 
 Можно сказать, что если бы и была компания, которая больше всего ненавидела Фэн Юя, то это была бы Sony.
 
 После того как Олд Ху и другие три представителя предложили эту идею, первым, кто согласился, был Норио Ога. Если бы не Фэн Юй, он не был бы сейчас исполняющим обязанности президента. Он был бы настоящим президентом!
 
 Компания Sony представит игровую консоль PlayStation. Если бы они отказались от китайского рынка, это было бы пустой тратой времени. Nintendo уже потерпела неудачу в Китае, но это не значит, что Sony потерпит неудачу. На этот раз в китайском офисе Sony все сотрудники были китайцами!
 
 Норио Ога выслушал отчет старика Ху по телефону и был вне себя от радости. Фэн Юй, ах, Фэн Юй! Пришло время тебе получить то, что ты заслуживаешь. Когда ты пытаешься спасти себя, наша Sony снова выйдет на китайский рынок!
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  Экстраординарный гений Глава 678


  

    
      Необыкновенный генийГлава 682 - Война слов в СМИ
 
 Пожалуйста, поддержите меня, используя сайт Buy me a coffee или чаевые на сайте или .
 
 ......
 
 Такие заголовки появились в газетах по всему Китаю. Это обсуждалось даже в радиопередачах. Это были уже не просто мелкие деловые разногласия. Теперь это был серьезный спор между двумя государствами!
 
 Корпорация супермаркетов "Тай Хуа" была крупнейшей сетью супермаркетов в Китае и затмила всех других подражателей во многих провинциях. Это вызвало большое недовольство многих, особенно местных торговых центров и государственных предприятий.
 
 Теперь все хотят дать корпорации Tai Hua Supermarket пинок под дых. До этого инцидента эти люди не могли найти ни одной причины, чтобы упрекнуть супермаркет "Тай Хуа". Но теперь у них появилась веская причина. Они просто должны были согласиться и смогут доставить Tai Hua Supermarketa большую головную боль. Их торговые центры смогут воспользоваться этим инцидентом. Если им повезет, они смогут привлечь на свою сторону некоторых покупателей Tai Hua Supermarket.
 
 СМИ не были односторонними. Некоторые СМИ опубликовали объективные статьи. Одной из них была общенациональная газета.
 
 В статье говорилось, что этот инцидент все еще расследуется, и общественность не должна слушать одну сторону истории и делать вывод, что супермаркет Tai Hua был не прав. Кроме того, независимо от того, был ли супермаркет TaiHua признан виновным или нет, у правительства Пекина нет причин или обязательств извиняться перед правительством Японии! Если супермаркет TaiHua был признан невиновным, тогда японские компании должны выйти и извиниться!
 
 В статье ничего не говорится о японском правительстве, но эти крупные японские компании тесно связаны с их правительством. Если эти компании извинятся, то это будет равносильно сильной пощечине японскому правительству! Кроме того, это была лишь временная мера.
 
 Если бы существовали доказательства того, что японские компании ошибочно обвинили супермаркет Tai Hua, японское правительство не смогло бы уйти незамеченным!
 
 Хотя газета опубликовала эту статью, она не имела такого влияния, как бесчисленные статьи, опубликованные во многих других местных газетах. Местные власти использовали свое влияние, в сочетании с японскими компаниями, оплачивающими эти газетные агентства, большинство людей встали на их сторону.
 
 Люди считали, что супермаркет "Тай Хуа" опозорил Китай. Но...... они все равно предпочитали делать покупки в супермаркете "Тай Хуа", так как товары там были дешевле.
 
 Фэн Юй усмехнулся, глядя на стопку газет на столе.
 
 Чем больше статей опубликуют эти газеты, тем сильнее они упадут, когда Железный Кулак Чжу выйдет и покажет свою поддержку супермаркету Тай Хуа. Конечно, Фэн Юй не стал бы сидеть сложа руки и позволять репутации Tai HuaSupermarket принимать такие удары. Когда дело доходит до словесной войны, Фэн Юй был экспертом!
 
 Это просто написание статей и создание новостей. Фэн Юй пережил эпоху интернета, когда он был наполнен сенсационными новостями. Этот спор о СМИ никогда не был проблемой для Фэн Юя.
 
 ......
 
 Остался ли Китай старым консервативным обществом? Почему люди до сих пор считают, что все, что делают иностранцы, всегда правильно? Почему к иностранцам относятся как к людям с более высоким социальным статусом?
 
 Если кто-то обвиняется в преступлении другим человеком, будет ли судья назначать наказание на основании односторонних обвинений и не требуя никаких доказательств? В таком случае, кто бы ни начал судебный процесс, он будет победителем!
 
 ......
 
 Слепое поклонение иностранцам - это ужасная практика. Еще ужаснее то, что некоторые из наших чиновников поклоняются иностранцам. Они были корнем этой проблемы, и они заставили людей под их началом пойти по их стопам. Неужели по другую сторону забора трава зеленее?
 
 Те, кто внес наибольший вклад в развитие этой страны, - китайцы, а не эти иностранцы.
 
 Эти иностранцы приехали в Китай, чтобы инвестировать только ради прибыли, а не для того, чтобы помочь нам!
 
 Они приехали в Китай не просто так. Все они бизнесмены. Группа бизнесменов, которая хочет заработать деньги в Китае.
 
 ......
 
 Иностранцы утверждают, что они помогали нам убирать мусор и продавали нам продукты по более низким ценам. Все это было ложью. Японские компании, которые покупали у нас так называемый "мусор", содержат редкие ресурсы. Они забирали у нас драгоценный редкоземельный элемент и перерабатывали его в электронные компоненты. Затем они продадут эти компоненты обратно нам. Их затраты были мизерными, но они преувеличивали их стоимость, чтобы заработать наши деньги.
 
 Неужели эти высокотехнологичные технологии переработки были такими сложными? Наша страна тоже может перерабатывать эти редкоземельные элементы. Но мы не замечали этого раньше, а когда поняли, что происходит, оказалось, что это продолжается уже много лет.
 
 ......
 
 Справедливо. Это то, на чем акцентировал внимание супермаркет "Тай Хуа". Любая компания, которая захочет войти в наш супермаркет "Тай Хуа", получит справедливое отношение.
 
 Представители Sony, Toshiba...... пришли в нашу компанию, чтобы потребовать особого отношения. Они считают, что их японская продукция лучше, чем у других, и им не нужно ничего давать взамен. Они считают, что японские компании более значимы, чем все остальные.
 
 Одна из причин, по которой наша компания отказала им, заключается в том, что у нас больше нет для них места. Наши бренды-партнеры уже заполнили полки своей продукцией. Мы не будем нарушать наши контракты с другими брендами и просить их убрать свою продукцию с полок только для того, чтобы позволить этим японским брендам продавать свою продукцию в супермаркетах Tai Hua. Другая причина заключается в том, что у нас есть много других импортных брендов, чья продукция более высокого качества, чем продукция этих нескольких компаний. Супермаркет "Тай Хуа" обязан предоставлять лучшие товары для наших покупателей. Мы не будем продвигать продукцию этих нескольких компаний только потому, что они считают свою продукцию лучшей в мире!
 
 ......
 
 Фэн Юй и остальные заставили людей прочитать множество статей и опубликовали их в ведущих журналах и провинциальных газетах. Эти статьи начали менять мнение общественности об этом инциденте.
 
 Эти статьи увеличили продажи газет, а корпорация Tai Hua Supermarket заплатила газетным агентствам за публикацию. Почему газетные агентства отвергли их? Хотя некоторые местные власти были вынуждены вмешаться, большинство газетных агентств все равно опубликовали эти статьи.
 
 Поскольку инцидент стал более напряженным, Фу Гуанчжэн, Ли Цзэкай и остальные вернулись в Пекин. Они хотели обсудить с Фэн Юем, как справиться с этим кризисом.
 
 "Брат Фэн, развязав словесную войну в газете, есть ли у тебя решение этого инцидента?" Ли Цзекай нахмурился. Словесная война была обычным явлением в Гонконге. Ее можно было увидеть почти каждый день в их газетах.
 
 Некоторые споры велись между знаменитостями, некоторые - между авторами, бизнесменами и политиками. Были и споры по судебным делам. Репортажи и статьи публиковались в газетах, чтобы повлиять на мнение общественности.
 
 Но в этой словесной войне трудно было найти победителя, к тому же она затянулась надолго. Корпорация Tai Hua Supermarket не могла позволить себе ждать так долго, поскольку она все еще создавала свой бренд и расширяла свою деятельность.
 
 Если репутация супермаркета "Тай Хуа" пострадает, то им придет конец. Супермаркет, может быть, и продолжит свою деятельность, но ему будет трудно открывать новые филиалы. Те города, которые хотели привлечь супермаркет "Тай Хуа", возможно, уже не проявят такого энтузиазма и не предложат хороших условий. Даже если бы речь шла только о снижении налогов, общая сумма за год была значительной. Если бы Tai Hua Supermarket смог получить концессию на земельный участок и другие льготы, такие как строительство автобусных остановок вокруг своих супермаркетов, это было бы подходящим вариантом для развития супермаркета.
 
 Но все это зависит от имиджа бренда Tai Hua Supermarket.
 
 Если будет установлено, что супермаркет "Тай Хуа" принес позор Китаю, они не получат всех этих льгот, и многие города не будут вести с ними переговоры.
 
 Одной из причин, по которой Фу Гуанчжэн, Ли Цзэкай и остальные вернулись в Пекин, было то, что их переговоры с некоторыми городами были прекращены. Города требовали жестких условий и неожиданно выдвигали новые условия. Некоторые города даже прекратили переговоры. Они знали, что даже если они останутся в этих городах, никакого прогресса не будет, и они могли бы вернуться обратно в Пекин, чтобы посмотреть, что они могут сделать, чтобы помочь в этой ситуации.
 
 Услышав вопрос Ли Цзэкая, Фэн Юй рассмеялся. "Это не единственная мера, которую мы принимаем. Это лишь для того, чтобы еще больше подстегнуть их и вынудить к более жестким ответным действиям. Посмотрите на эту информацию. Некоторое время назад я послал людей для сбора этой информации. Если эта информация будет обнародована, как вы думаете, мы проиграем войну за общественное мнение?"
 
 Ли Цзэкай взял документ и передал часть его Фу Гуанчжэну. Оба они серьезно прочитали документ. Чем больше они читали, тем больше злились. Эти японские компании должны быть прогнаны из Китая!
 
 "Если эта информация достоверна, то мы им не проиграем. Я никогда не ожидал, что эти японские заводы так работают в Китае! Они думают, что это было несколько десятилетий назад?!" сердито ответил Фу Гуанчжэн.
 
 "Эти японские компании могут утверждать, что они действуют в соответствии с китайскими правилами. Китай не предпринимал никаких действий, и это не их дело. Также они могут заявить, что мы дискриминируем японские компании. Что мы можем ответить на эти заявления?" спросил Ли Цзэкай.
 
 "Сверху вниз. Я свяжусь с компаниями на DVD-форуме и попрошу их выступить в нашу защиту на международном уровне и в то же время подавить Sony, Toshiba и остальных. Я также надеюсь, что брат Кай воспользуется влиянием вашего отца и сделает предупреждение этим компаниям".
 
 Например, вы остановите их каналы распространения, ограничив их в использовании портов вашей семьи. Я также получил обещание от высшего руководства. Китайское правительство вмешается и поговорит с японским правительством". Фэн Юй сказал и указал вверх.
 
 Фу Гуанчжэн и Ли Цзэкай вспомнили того китайского чиновника, который приехал на церемонию открытия. Этот человек поможет им? Если правительство Китая поддержит их, то они точно победят.
 
 Ли Цзекай немного подумал и сказал: "Сначала мне нужно поговорить с отцом".
 
 "Я только прошу его о помощи. Я не принуждаю его. Конечно, если ваш отец хочет установить более тесные отношения с высшими китайскими чиновниками, то он должен знать, что делать. Нам не нужно пытаться убедить его. Брат Фу, передай своему старшему дяде, что цены на акции этих компаний могут скоро упасть. Это хорошее время для выхода на рынок. Попроси его использовать все свои уловки, чтобы снизить цены на акции этих компаний".
 
 Даже если цены на акции этих крупных компаний упадут на 1%, потери составят до 100 миллионов долларов! Эти компании наверняка придумают, как поднять цены на свои акции. Фэн Юй и остальные смогут извлечь из этого выгоду. "Хорошо. Я поговорю со старшим дядей".
 
 Фэн Юй показал один палец. "Победитель будет объявлен через неделю!"
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082396
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      Необыкновенный генийГлава 683 - Загрязнение окружающей среды
 
 Купите мне кофе или дайте мне чаевые.
 
 Когда супермаркет Тай Хуа опубликовал свои статьи, люди начали сомневаться в японских компаниях, особенно в тех 4 компаниях. Эти 4 компании также начали предпринимать ответные действия.
 
 Они опубликовали в газетах статьи о масштабах своих компаний. Они рассказали о том, сколько компаний они инвестировали в Китай и сколько рабочих мест создали для китайцев. Они также рассказали о том, сколько налогов они заплатили китайскому правительству. Другими словами, они говорили всем, что внесли значительный вклад в экономику Китая.
 
 Они также демонстрировали свои позиции в списке 500 крупнейших компаний мира. Это должно было показать, насколько мощными были их компании, и косвенно свидетельствует о том, что именно китайское правительство умоляло их приехать в Китай.
 
 Теперь к этим четырем компаниям относились несправедливо, особенно к корпорации Tai Hua Supermarket. Отношение корпорации Tai Hua SupermarketCorporation к ним очень огорчало их.
 
 Когда люди читали эти сообщения, они были встревожены. Если эти заводы переедут из Китая, многие люди останутся без работы, а китайской экономике придет конец!
 
 То, что говорили эти 4 компании, было шуткой. Без этих японских компаний никакие другие компании из других стран не будут инвестировать в Китай? Местные власти не могут сами инвестировать? Если эти заводы будут выведены из Китая, они не понесут убытки? На самом деле, чьи потери будут более значительными, если они уйдут из Китая?
 
 Когда Фэн Юй прочитал эти статьи, он вздохнул. Это была лучшая возможность дать отпор!
 
 Фэн Юй немедленно связался с газетными агентствами, чтобы опубликовать эти статьи. Он также позвонил начальнику станции Цзя и попросил его выпустить в эфир эпизод, который они сняли ранее.
 
 Все эти заголовки были направлены против японских компаний. На этот раз Фэн Юй использовал загрязнение окружающей среды, чтобы напасть на них.
 
 Фэн Юй ждал, когда Sony и другие компании объявят, насколько они велики.
 
 Если нет, то эта новость не окажет существенного влияния. Сейчас было самое время. Фотографии, люди и места были четко указаны. Кроме того, независимые врачи и экологи выражали свое профессиональное мнение. Они повысили доверие к этим сообщениям.
 
 Хотя эти сообщения, возможно, не позволили всем людям поверить в загрязнение окружающей среды, вызванное этими компаниями, большинство людей все же поверили этим сообщениям. Люди обычно обращают больше внимания на негативные новости. Эти сообщения были слишком шокирующими.
 
 По вечерам в эфир выходят специальные выпуски, рассказывающие о загрязнении окружающей среды.
 
 "Электрические компоненты содержат больше тяжелых металлов, и их выброс должен регулироваться. Если люди будут пить воду, загрязненную тяжелыми металлами, они заболеют. Они будут чувствовать усталость, выпадение волос, вялость, затрудненное дыхание. В более серьезных случаях это может привести к сердечной недостаточности. Независимо от того, где, в Китае или за рубежом, существуют строгие нормы содержания тяжелых металлов. Сейчас мы посмотрим результаты лабораторных анализов проб воды, взятых из стоков рядом с заводом Toshiba".
 
 "Репортер Суй, я исследователь из Пекинского отдела контроля качества воды. Профессор Ли Чантянь. Анализ этих проб воды проводим мы".
 
 "Каков результат анализа?" спросил Суй Цзюньи.
 
 Исследователь покачал головой. "Загрязнение тяжелыми металлами по меньшей мере в 8 раз выше установленного уровня. В некоторых образцах - в 46 раз. Эта вода не пригодна для употребления, ее нельзя использовать даже для бытовых нужд. Если люди используют эту воду для стирки одежды, они также заболеют. Это загрязнение оказывает значительное влияние на окружающую среду. Оно вызывает мутацию растений и животных, обитающих поблизости. Возможно, растениям потребуется несколько поколений мутаций, прежде чем они смогут противостоять загрязнению. Но сколько поколений должно пройти, прежде чем наши тела смогут противостоять этому? Кто готов сократить свою жизнь до 50 лет максимум?".
 
"Подождите, профессор Ли, что вы имеете в виду под 50-летней продолжительностью жизни?" - неожиданно перебил Суй Цзюньи. "Это то, что я сказал. Если бы кто-то жил в таких условиях, то теоретически он не смог бы прожить больше 30 лет. Но мы учли повышенный иммунитет организма этих людей. Даже при условии медицинского лечения они не могли прожить более 50 лет! Их шансы заболеть раком более чем в 10 000 раз выше, чем у обычного человека!".
 
 "В 10 000 раз?!" Суй Цзюньи был шокирован. Он не ожидал, что это загрязнение будет настолько сильным. "Именно так. Вот почему я предлагаю людям, живущим поблизости от заводов, пройти обследование организма. Они должны проверить, не пострадали ли они от загрязнения тяжелыми металлами. Все это происходит по вине заводов. Они должны нести ответственность".
 
 ......
 
 "Здравствуйте, я научный сотрудник китайской лаборатории по исследованию качества воздуха. Профессор Чжао Лиган. Мы собрали образцы дыма, выбрасываемого этими электронными заводами. Образцы содержат высокую концентрацию частиц свинца. Эти частицы свинца выделяются высокотемпературными печами этих заводов. Эти частицы можно легко удалить с помощью фильтрации. Мне интересно, почему эти заводы не отфильтровали дым и не выпустили его напрямую. На этих заводах есть устройства для фильтрации. Почему они не используют их? Это устройства для показухи, или они пытаются сэкономить? Они не заботятся о загрязнении окружающей среды?". ......
 
 "Как все могут видеть, это только снаружи завода. Здесь много смога. Мы опросим некоторых прохожих о ситуации в этом месте. Добрый день, госпожа. Я репортер Суй Цзюньи из CCTV".
 
 "Я вас знаю. Мне нравится смотреть вашу программу. Программы CCTV очень хорошо сделаны". взволнованно сказала женщина средних лет.
 
 "Спасибо за ваши комплименты. У меня к вам несколько вопросов. Здесь очень много смога. Вы помните, когда это началось?".
 
 При упоминании этого вопроса женщина сердито указала на фабрику.
 
"Смог появился после того, как сюда переехал завод. В прошлом это место было чистым и красивым. Посмотрите на это место сейчас. В воздухе стоит резкий запах. Мы жаловались вышестоящему начальству, но всем наплевать!".
 
 Камера увеличила изображение этого завода. Китайская XXX фабрика Toshiba.
 
 "Эх, эх, эх, я еще не закончил. Здесь все еще постоянно раздаются громкие звуки. Вы слышите? Шум не прекращается ни днем, ни ночью. Мы даже не можем нормально спать".
 
 "А что теперь?" спросил Суй Цзюньи.
 
 "Сейчас? Мы все привыкли к этому". Женщина беспомощно ответила: "Мой сын после окончания университета будет работать в других провинциях. Когда он учился, он не хотел возвращаться домой. Когда он вернется, у него начнется сильный кашель. Мы переедем еще через два года. Это место не пригодно для жизни!"
 
 ......
 
 Весь эпизод рассказывает о загрязнении окружающей среды, вызванном этими заводами. Но зрители видят, что эти заводы были выбраны специально. Все заводы, показанные в программе, принадлежат Toshiba и другим трем компаниям.
 
 Теперь никто не поддерживает эти компании. Все начинают показывать на них пальцем. Эти злые бизнесмены наживаются за счет человеческих жизней!
 
 Примечания переводчика:
 
 Суй Цзюньи
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shui_Junyi
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082397
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      Необыкновенный генийГлава 684 - Огонь перекинулся на дом (часть 1 из 2)
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или ...
 
 В Китае ситуация изменилась, и все стали ругать Sony, Toshiba и две другие компании. Примерно в то же время Фу Гуанчжэн и Ли Цзекай вернулись в Гонконг.
 
 Ли Цзекай разговаривал со своим отцом, надеясь, что тот окажет давление на эти компании.
 
 В настоящее время основные грузоперевозки осуществлялись по морю, а СуперменЛи был королем морских портов. Именно по этой причине Супермен Ли был одним из самых богатых людей в мире. С точки зрения влияния, он был более влиятельным, чем магнаты, стоящие выше него.
 
 Это было связано с тем, что Супермен Ли мог выбирать быть безжалостным. Он может не зарабатывать деньги, но стоимость транспортировки увеличится в несколько раз. Именно поэтому многие компании не хотели обижать Супермена Ли. Самыми значительными инвестициями Супермена Ли были порты, за ними следовали недвижимость, энергия, технологии и так далее. Хотя управление морскими портами может показаться не более прибыльным, чем управление недвижимостью, морские порты были самыми большими активами Супермена Ли. Он мог использовать свои порты, чтобы влиять на политику других стран.
 
 Супермен Ли был спокоен, как обычно. Он поднял чашку и сделал глоток, а затем спросил Ли Цзэчжу: "Что ты думаешь?".
 
 Ли Цзэчжу посмотрел на отца и младшего брата и серьезно спросил. "Я думаю, мы должны предупредить эти компании. Эти японские компании знают, что у нашей семьи есть акции в корпорации Tai Hua SupermarketCorporation, а младший брат все еще является председателем совета директоров. Они не проявляют к нам уважения, делая такие заявления".
 
 "Если Япония хочет экспортировать свою продукцию на запад или в другие части Азии, то наиболее удобным и экономичным способом транспортировки является морской фрахт. Эти японские компании хотели иметь какое-то право голоса в портах. Если бы не они, нам не пришлось бы тратить так много средств при приобретении некоторых портов. Пришло время преподать им урок.
 
 Мы должны сообщить им о последствиях оскорбления нашей семьи Ли!".
 
 "Кроме того, я чувствую, что китайское правительство может сидеть сложа руки и ничего не делать в связи с этим инцидентом. У нашей семьи есть акции Tai HuaSupermarket, и китайское правительство уделяет особое внимание нашей компании. Предупреждение этих компаний должно соответствовать намерениям китайского правительства. Мы сможем повысить свое впечатление у китайского правительства. Это тоже выгодно". Супермен Ли кивнул: "Китайское правительство не останется в стороне. Они обязательно поддержат нас! Не забывайте, что этот человек все еще рядом. Китай - растущая держава, которую не может игнорировать ни одна страна. С какой бы страной ни столкнулся Китай, китайское правительство займет твердую позицию". Этот инцидент перерос из делового спора в международный уровень. Этот человек никогда не уступит Японии!".
 
 Глаза Ли Цзэкая загорелись. "Папа, ты согласен с этим?"
 
 "Да. Почему я должен не соглашаться? У меня тоже есть акции в Tai HuaSupermarket. Подавать пример другим - это тактика с древних времен. Мы хотим, чтобы другие следовали нашим правилам, а не стандартам, установленным другими. Сейчас эти несколько компаний дают нам шанс показать свое влияние. Зеджу, сделай звонок сейчас. Сообщите во все наши порты, чтобы запретить кораблям этих нескольких компаний причаливать. Не позволяйте этим нескольким компаниям разгружать свои товары в наших портах. Если эти компании спросят о причине, просто скажите им, что у нас нет никаких причин!".
 
 Супермен Ли обычно выглядит добрым. Но он был страшен, когда дело доходило до таких моментов.
 
 "О, Фэн Юй также попросил семью Фу подавить цены на акции этих нескольких компаний, а затем использовать эту возможность для получения прибыли. Может, нам присоединиться к ним?" спросил Ли Цзекай.
 
 "Нам не нужно вмешиваться в цены на акции. Мы отличаемся от Фу Жунци. Его компания работает на финансовых рынках и имеет большой опыт. Риск в этом деле очень высок, и мы можем легко попасть в беду".
 
 Если возможно, мы будем держаться подальше от этого района. Мы будем участвовать только в том случае, если они попросят нас о помощи".
 
 ......
 
 "Дядя, Фэн Юй сказал, что звонил тебе. Он хочет подавить акции этих нескольких компаний, а затем воспользоваться возможностью приобрести их акции, чтобы заработать деньги. Он просил передать тебе, что сейчас самое время".
 
 "Я знаю. На этот раз я лично займусь этим. Гуанчжэн, каковы шансы, что мы выиграем в этом инциденте?" спросил Фу Ронгки.
 
 "Я думаю, у нас более 95% шансов на победу!"
 
 "О? Почему ты так думаешь? Эти несколько компаний стоят несколько миллиардов. Все они - транснациональные корпорации. Они объединяют свои силы и пользуются поддержкой японского правительства. Ты уверен, что вы все победите?" переспросил Фу Жунци.
 
 "У нас также есть поддержка китайского правительства. Фэн Юхад уже заручился помощью высших чиновников. Кроме того, китайское правительство получит выгоду, поддержав нас. Хотя экономика Японии кажется сильнее китайской, все знают о потенциале китайского рынка. Многие страны хотят торговать с Китаем, и поэтому китайское правительство может с большей уверенностью противостоять Японии. Кроме того, Фэн Юй сказал, что в Японии произойдет что-то интересное. Я думаю, что у него есть еще несколько трюков в рукавах".
 
 "Вы не знаете о его планах и верите, что у вас все получится?" спросил Фу Жунци.
 
 Фу Гуанчжэн хитро улыбнулся: "Есть еще кое-что, что подтверждает мою уверенность. Вы согласились помочь Фэн Юю поддержать цены на акции этих нескольких компаний."
 
 "Хахаха."
 
 ......
 
 "Президент, это сегодняшние документы". Помощник Норио Ога передал ему газету. Он приостановился на некоторое время и, похоже, хотел что-то сказать ему.
 
 "В чем дело?" "Президент, пожалуйста, сначала посмотрите газету". сказал помощник.
 
 Газету? Сегодня были какие-то важные новости? Есть ли отчет о продажах PlayStation? Nintendo представила новую игровую консоль, чтобы конкурировать с нами?
 
 Норио Ога посмотрел на газеты.
 
 Когда он увидел заголовки газет, его лицо изменилось!
 
 Заводы Toshiba, Sony и некоторых других компаний в Китае привели к серьезному загрязнению окружающей среды. Здоровье и безопасность рабочих игнорировались, и многие травмы, связанные с работой, оставались без внимания.
 
 Правительство Китая обеспокоено этими инцидентами и хочет, чтобы в отношении этих компаний было проведено расследование. Японские компании, участвовавшие в этих инцидентах, запятнали имидж Японии и нанесли ущерб ее репутации. Экономика Японии также пострадает из-за этого инцидента........
 
 Что это значит? У Sony нет никаких заводов в Китае! Errr....... После того, как Sony и Toshiba заключили партнерство, заводы Toshiba в Китае помогали Sony производить свою продукцию. Но какое отношение к Sony имеет загрязнение окружающей среды и производственные травмы, полученные на заводах Toshiba? Почему Sony была упомянута в новостях?!
 
 Кроме того, это дело приобрело такой размах, почему я ничего не знаю об этом? Об этом уже сообщалось в японской газете, и это не лучшим образом сказалось на имидже бренда Sony! Примечания переводчика: Ли Ка-Шинг контролировал крупнейшего портового оператора в мире. https://en.wikipedia.org/wiki/Hutchison_Port_Holdings
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      Необыкновенный генийГлава 685 - Огонь перекинулся на дом (часть 2 из 2)
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или ...
 
 Президент Panasonic пришел на работу и спросил своего помощника: "Сообщили ли газеты, которые мы контролируем, о беспорядках, вызванных Sony, Toshiba и этими компаниями в Китае?"
 
 "Да. Не только наша газета, но и многие другие газеты сообщили об этом. Кроме того, мы организовали трансляцию в дневных новостях вчерашнего эпизода популярной новостной программы CCTV. В этом выпуске показаны все негативные новости о Toshiba, Sony и других". Ассистент ответил взволнованно.
 
 Panasonic и Sony были конкурентами, и когда-то Panasonic опережал эти 4 компании. Но теперь дела у всех четырех компаний шли лучше, чем у Panasonic. Теперь у этих компаний были проблемы, и это была прекрасная возможность для Panasonic.
 
 Если бы политик, стоявший за этими 4 компаниями, не победил и не предоставил им особые условия, как бы эти 4 компании могли развиваться так быстро?
 
 Этот инцидент взорвался. Не только цены на акции этих 4 компаний упадут, но и политик, который их поддерживал, тоже окажется под ударом. Это была возможность для Panasonic снова подняться на вершину и обойти Sony, Toshiba и многие другие компании.
 
 Поэтому, когда Хейтаро Накадзима из Aiwa, представлявший Фэн Ю, связался с президентом Panasonic и попросил его через СМИ выступить против Sony, Toshiba и двух других компаний, тот поддался искушению.
 
 Aiwa также сказала ему, что они дадут им разрешение на соответствующий патент, и он сразу же согласился.
 
 Для Panasonic было достаточно просто доставить неприятности Sony, Toshiba и двум другим компаниям, чтобы они согласились. Кроме того, Panasonic считает, что этих компаний было слишком много. Если бы эти компании забирали ресурсы Китая, это было бы еще приемлемо. Но загрязнять окружающую среду и игнорировать пострадавших рабочих - это уже слишком. Они опозорили всех японцев. Эти заводы могли бы также зарабатывать деньги, производя продукцию без ущерба для окружающей среды. Почему они должны загрязнять окружающую среду?
 
 Даже если им придется уничтожить окружающую среду, они не должны допустить, чтобы об этом узнали другие. Даже если их поймали, они должны найти хорошее оправдание, например, местные власти дали им разрешение или заводы других стран делают то же самое. Заводы других стран в Китае не вызывали сильного загрязнения? Да, это так. Но ущерб, причиненный ими, был не таким серьезным.
 
 На самом деле, Toshiba и другие заводы тщательно скрывали этот факт. Они позаботились о местных властях. Но теперь их разоблачили, и это было направлено именно против них. Хейтаро Накадзима связался не только с Panasonic. Он также связался с несколькими крупными корпорациями в Японии. Все эти компании были членами DVD Forum. Им были обещаны некоторые преимущества в обмен на то, что они заставят подконтрольные им СМИ распространить информацию об этом инциденте. Эти компании получили некоторые преимущества, и в то же время они смогут подавить своих конкурентов и увеличить разрыв между ними. DVD-альянс и DVD-форум все еще конкурировали за отраслевые стандарты. Если репутация этих четырех компаний пострадала от этого инцидента, их прогресс будет задержан.
 
 Прибыль. Этим компаниям нужна была прибыль. Имидж бренда или репутация компании были лишь незначительными причинами, по которым они помогали Фэн Юю. Их главной целью была прибыль, которая будет получена от того, что Sony, Toshiba и две другие компании попадут в неприятности. Все компании хотели получить разрешение на DVD-технологии. Перспективы DVD были хорошими, и все они хотели получить свой кусок прибыли. Хотя пирог был большим, если бы один человек делился меньше, остальные получили бы большие куски.
 
 Вот почему все эти компании были готовы присоединиться и обрушить дождь ударов на Sony, Toshiba и две другие компании. В то же время компании смогли повысить имидж своего бренда. Для них это было выгодно, и как они могли упустить такую возможность?
 
 ......
 
"Panasonic сделал заявление по поводу загрязнения окружающей среды, вызванного компанией Toshiba и некоторыми компаниями в Китае. Ни одна компания не должна поступать подобным образом в других странах. Toshiba, Sony и две другие компании своими действиями в Китае опозорили Японию. Они должны немедленно извиниться и прекратить отрицать свои действия". "Президент компании Aiwa Хейтаро Накаджима сказал, что Walkman компании Aiwa смог победить Sony, а CD-плееры компании Aiwa смогли догнать их, не только потому, что продукция Aiwa лучше. Это также потому, что имидж бренда Aiwa лучше, чем у Sony, и отношение к каждому сотруднику как к одной большой семье".
 
 "Мы видим, что после того, как новости о том, что Toshiba и другие компании загрязняют окружающую среду, были подхвачены многими другими европейскими и американскими СМИ, многие репортеры были направлены, чтобы связаться с компаниями, вовлеченными в это. Но президента Toshiba и других компаний нигде не было видно.
 
 "Они молчат, чтобы скрыть свою вину? Ни одна из вовлеченных компаний не вышла на связь, чтобы прояснить новости, о которых сообщают китайские СМИ. На фотографиях и кадрах мы видим логотипы этих компаний".
 
 .......
 
 К полудню об этом инциденте сообщили все японские СМИ. Этот инцидент даже затмил новости некоторых политиков. Этот инцидент был раздут из мухи слона из-за компании Panasonic и нескольких других компаний. Фу Жунци также использовал свои связи, чтобы подлить масла в огонь. Чтобы подавить цены на акции компании, самый простой способ - позволить этой компании потерять доверие к себе и заставить акционеров потерять доверие к компании. Таким образом, акционеры сбросят все акции, которые у них были, и цены на акции резко упадут. У семьи Фу много каналов сбыта во многих регионах. Поскольку им часто приходилось рекламировать свою продукцию, у них были хорошие отношения со СМИ в этом регионе. За небольшую сумму денег они могли бы легко заставить эти СМИ сообщить об этом инциденте.
 
 Когда люди начнут обращать внимание на эту новость, остальные СМИ начнут сообщать об этом инциденте бесплатно.
 
 Это было связано с тем, что такие новости привлекают взгляды и могут принести прибыль СМИ.
 
 Кроме того, многие страны ненавидят Японию. В основном потому, что японцы высокомерны по своей природе, а японские компании слишком жадны. Это был шанс дискредитировать японские компании и даже очернить имидж Японии. Как они могли упустить такую возможность? Поздно вечером появилась еще одна новость, которая заставила Японию запаниковать.
 
 Супермен Ли, король морских портов, объявил, что порты его компании не будут вести дела с Toshiba, Sony и некоторыми другими компаниями. Причина была названа так: ...... Все должны знать причину.
 
 Это "все должны знать причину" было причиной, указанной Суперменом Ли. Что на самом деле стоит за этим заявлением? Многие люди гадали, но все считают, что главной причиной было то, что Гонконг собирались вернуть Китаю, и Супермен Ли хочет воспользоваться этой возможностью, чтобы подлизаться к китайскому правительству.
 
 Но независимо от того, что Супермен Ли имел в виду под этим заявлением, цены на акции Sony, Toshiba и двух других компаний упали еще больше после публикации этой новости. Все акционеры считали, что транспортные расходы этих компаний возрастут, и они потеряют обширный китайский рынок. Кроме того, заводы в Китае будут закрыты, что скажется на производственных возможностях этих компаний, и себестоимость их продукции еще больше возрастет. Это приведет к снижению прибыли компаний, и они могут даже уйти в минус.
 
 При таких обстоятельствах, кто захочет продолжать держать акции этих компаний?
 
 ......
 
 Сорвался!
 
 Норио Ога сжал ручку в руках. Почему все так обернулось?!
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      Необыкновенный генийГлава 686 - Ударь того, кто упал духом
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 "Президент, цены на наши акции продолжают падать!" В кабинет в панике вбежал помощник.
 
 Цены на акции упали? Лицо Норио Ога было мрачным. Когда утром газеты сообщили об этом инциденте, он знал, что такое может случиться, и принял меры, чтобы этого не произошло. Он преувеличил продажи PlayStation, чтобы придать акционерам уверенности. "Насколько упали цены на акции?"
 
 "Уже на 5%".
 
 "Что? Цены на акции упали на 5%?!" Норио Ога был шокирован. 5%? Как получилось, что цены на акции упали так сильно? Хотя акции компании Sony котировались на Токийской фондовой бирже, они также котировались на Нью-Йоркской фондовой бирже, а Нью-Йоркская фондовая биржа была их основной целью. Но если цены на акции упали в Токио, это повлияет на цены их акций на Нью-Йоркской фондовой бирже.
 
 Ночью, когда откроется Нью-Йоркская фондовая биржа, у Sony начнется кризис! Если бы этот кризис не был преодолен должным образом, общая стоимость Sony упала бы на несколько миллиардов долларов США!
 
 Норио Ога добился определенного успеха с выпуском компанией Sony VCD-дисков с фильмами и снизил убытки Sony-Columbia Pictures. Он даже считал, что в следующем году Sony-ColumbiaPictures начнет приносить прибыль. Кроме того, недавно выпущенная игровая консоль PlayStation принесет Sony высокую прибыль. В сочетании с технологиями CD-ROM и партнерством с Toshiba они смогут вскоре разработать DVD-ROM. Это станет новым источником дохода Sony. Но все было остановлено. Теперь все надежды Норио Ога рухнули из-за негативных новостей и падения цен на акции!
 
 Негативные новости повлияют на стоимость бренда Sony и продажи ее продукции. Тот, кто пользуется продукцией Sony, будет презираем другими: "Почему ты пользуешься продукцией этой бессердечной злой компании?".
 
 Sony все эти годы приносила убытки. Если бы не мощная финансовая поддержка Sony, компания давно бы обанкротилась. Цены на акции Sony не упали из-за убытков.
 
 Они поддерживали цены на свои акции благодаря своему бренду, находя способы превратить убытки в прибыль. Это также стало причиной того, что Норио Ога смог получить должность исполняющего обязанности президента.
 
 Но если цены на акции Sony резко упадут под руководством Норио Ога, то акционеры и совет директоров возложат вину на него и заменят его!
 
 "А господин Акио знает об этом?" спросил Норио Ога. "Он должен быть в курсе этой новости. Все акционеры и совет директоров также должны знать об этом". Не успел помощник закончить разговор, как зазвонил телефон на столе Норио Ога.
 
 "Алло? Я знаю."
 
 После того как Норио Ога положил трубку, его лицо стало еще более мрачным. В последнюю минуту было созвано заседание совета директоров, и причина была очевидна.
 
 ......
 
 "Норио Ога, вы должны знать о ценах на акции нашей компании. Цена падала до самого закрытия рынка. Они упали на 9,2%. Вы знаете, какие потери мы понесли?". спросил директор.
 
 "Вы работаете в Sony уже довольно долго. С тех пор, как вы, будучи еще вице-президентом, продали акции AIWA китайцу, продажи наших Walkman падали из года в год. Наша доля рынка упала с 60% до 20%. Мы можем понять, если доля рынка переходит к Panasonic, JVC или другим компаниям. Но, насколько нам известно, доля рынка захвачена компанией AIWA. Этот Хейтаро Накадзима!". Другой режиссер крикнул.
 
 "Что ты сделал для Columbia Pictures? В создание фильмов вкладывается большое количество средств, но ни один фильм не продается хорошо. Вы даже не можете создать продажи от товаров, связанных с фильмами. Мы ежегодно терпим убытки. Это то, что вы должны делать?"
 
 Теперь кто-то упомянул то, на что Норио Ога мог возразить.
 
 "Я не тот, кто решил приобрести Columbia Pictures. Это было коллективное решение. Я также не тот, кто решил продать акции AIWA этому китайцу. Это тоже решение всех присутствующих! Я тот, кто помог Columbia Pictures получить прибыль от своих старых прав на фильмы.
 
 Сколько дисков VCD мы продали в этом году? Это не считается моим вкладом в компанию?".
 
 "Это потому, что рынок в целом становится лучше, и это не благодаря вашим усилиям. После предательства Nintendo вы поддержали Кена Кутараги в разработке нашей игровой консоли. Сколько средств и ресурсов мы вложили? Что получилось в итоге? PlayStation вышла на рынок несколько дней назад, и мы поверили вашим словам о том, что этот продукт принесет компании прибыль. Но кто теперь хочет покупать продукцию Sony?!".
 
 "Директор Ватанабэ, как вы можете так говорить? Все эти годы мы инвестировали в индустрию видеоигр. Неужели мы откажемся от многолетнего эффекта из-за предательства Nintendo? Нам также нужен новый источник доходов, чтобы увеличить нашу прибыль. Наша PlayStation также очень успешна. Мы использовали технологии CD-ROM в этой консоли, и наш продукт является самым передовым на рынке. Разве это не то, чего все желают?"
 
 "CD-ROM? Я признаю, что эта технология хороша, и использовать ее в игровой консоли очень креативно. Но, развивая эту технологию, мы отстаем от других в развитии DVD. Мы, Sony, должны следовать стандартам Toshiba?! Кроме того, ваше решение о корпорации с Toshiba - это катастрофа. Катастрофа для имиджа нашего бренда!"
 
 "Это все ложные обвинения. У нас нет никаких заводов в Китае. Toshiba производит для нас только некоторые продукты. Это делается для того, чтобы снизить наши производственные затраты и позволить нам снова выйти на китайский рынок. Это было нашей целью все это время".
 
 Норио Ога чуть не лопнул. Ему пришлось взять всю вину на себя. Этот инцидент с загрязнением окружающей среды не имеет никакого отношения к Sony. Но Sony сгорела на этом пути!".
 
 "Как вы думаете, Toshiba сейчас выступит с объяснениями? Вы действительно думаете, что Toshiba возьмет на себя всю ответственность?"
 
 Норио Ога молчал. Если бы он был президентом Toshiba, он бы тоже не взял на себя всю ответственность. В конце концов, это была инструкция Норио Ога, чтобы заставить людей создавать проблемы в Китае.
 
 НориоОга никак не мог избежать этой ответственности.
 
 Теперь этот инцидент раздулся, и все понесли убытки. Для Sony было уже слишком поздно оставаться в стороне! Если Sony переложит всю вину на Toshiba, чтобы избежать ответственности, тогда они рассорятся с Toshiba. Toshiba, несомненно, нанесет ответный удар, и у Sony появится еще один враг. Кроме того, Sony окажется вне игры DVD.
 
 Вице-председатель совета директоров Sony внезапно заговорил: "Норио Ога, тебе пора уйти в отставку. Ты должен взять на себя ответственность за все вины. Таким образом, Sony будет спасена".
 
 Норио Ога почувствовал, что его поразил удар грома. Он пытался объясниться, но эти люди все равно хотели, чтобы он ушел в отставку!
 
 Этот момент стал самым мрачным в жизни Норио Ога. Как же так получилось, что все обернулось именно так?
 
 Нет! У меня еще есть последний шанс!
 
 Примечания переводчика:
 
 Соучредитель компании Sony
 
 Акио Морита
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Akio_Morita
 
 KenKutaragi
 
 https://en.m.wikipedia.org/wiki/Ken_Kutaragi
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      Необыкновенный генийГлава 687 - Высшие действовали
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Норио Ога отказался уходить в отставку. Председатель все еще ничего не сказал. Когда председатель выбрал его исполняющим обязанности президента Sony, он поддержал его.
 
 В тот вечер Норио Ога и остальные смотрели на Нью-Йоркскую фондовую биржу. Это поле битвы в финансовой войне Sony. Если цена их акций там упадет, они понесут огромные убытки.
 
 Sony приняла ряд мер, например, объявила акционерам, что они увеличат свои доли, и объявила дивиденды за этот год. Они надеются, что акционеры не будут сбрасывать свои акции. Таким образом, цены на их акции не упадут резко.
 
 Но когда рынок открылся, цены на акции Sony, Toshiba и двух других компаний резко упали. Менее чем за 10 минут цены на их акции упали на 5%, и они продолжали падать.
 
 Все знают, что заводы Sony, Toshiba и двух других компаний в Китае были опечатаны. Когда эта новость была опубликована, все акционеры почувствовали, что стоимость Sony, Toshiba и двух других компаний резко подскочит. Как они могли продолжать выплачивать дивиденды? На американском рынке все шло хорошо, и было много компаний, в которые стоило инвестировать. У инвесторов нет причин держать акции этих немногих компаний.
 
 Эту новость распространили люди Фу Жунци. Чем серьезнее был кризис, тем сильнее падали цены на акции.
 
 Конечно, Sony, Toshiba и офисы двух других компаний в США также пытались спасти ситуацию. Они постоянно объявляли позитивные новости, чтобы скрыть негатив. Цены на их акции колебались, но все равно продолжали падать. Эта паническая продажа была неудержимой.
 
 Многие люди считали, что китайское правительство накажет эти компании и создаст для них еще больше проблем. Все предположения оказались верными. Китайское правительство опубликовало заявление по поводу этого инцидента.
 
 Первым высказался мэр города, о чем сообщалось в докладе. Он вышел, чтобы извиниться за то, что не смог отрегулировать работу этих фабрик. Он уже приостановил работу этих заводов и организовал медицинское обследование всех работников. Кроме того, он направил все свои отделы, связанные с охраной окружающей среды, чтобы попытаться спасти загрязненную среду. Все расходы, связанные с этими мерами, будет нести компания Toshiba. Toshiba также должна будет взять на себя все расходы на лечение работников. Городские власти подадут на Toshiba в суд за нанесенный ими ущерб окружающей среде. В настоящее время счета Toshiba в Китае заморожены!
 
 Это был только первый шаг. Китайское правительство также направило несколько следственных групп для проверки всех японских заводов в Китае. В число этих заводов входят электронные, химические и другие предприятия тяжелой промышленности. Доверия к японским компаниям в Китае больше не было.
 
 Посылка следственных групп показала отношение китайского правительства. Они не оставят этот инцидент без внимания и отнеслись к делу со всей серьезностью.
 
 Многие китайские руководители из различных министерств публично заявили, что они будут заниматься этим вопросом, и будут приняты дисциплинарные меры в отношении тех чиновников, которые позволили этим заводам работать таким образом. Предупреждения были также сделаны всем правительственным чиновникам. Они не должны покрывать эти компании в обмен на политические кредиты. Независимо от причин, народ Китая должен быть на первом месте. Те, кто пытается вслепую развивать экономику своих регионов и игнорирует безопасность граждан и окружающей среды, должны быть смещены со своих постов. Китаю не нужны такие инвестиции для развития!
 
 В то же время были сделаны предупреждения компаниям в других регионах. Компании будут сурово наказаны, если будет установлено, что их заводы загрязняют окружающую среду!
 
 Китай поддержал решение о замораживании банковских счетов компаний, вовлеченных в эту сагу.
 
 Правительство будет жестоко наказывать их. Даже если они уедут из Китая, китайское правительство все равно будет преследовать их на международном уровне!
 
 После того как эта новость была показана по CCTV, вся страна ликовала. Все крупные газеты сообщили об этом, и многие люди начали писать или звонить, чтобы сообщить о заводах, которые загрязняют окружающую среду по всему Китаю.
 
 Местные власти запаниковали. Они немедленно начали прижимать подведомственные им заводы. Как только они обнаружат какие-либо нарушения на предприятии, его немедленно приостановят для проведения расследования. Фэн Юй не ожидал, что центральное правительство так серьезно отнесется к этому инциденту. Но это было хорошо, в отличие от правительства в его предыдущей жизни. В прежней жизни Фэн Юя правительство привлекло множество иностранных компаний, чтобы заработать денег. Но в итоге правительству приходилось тратить еще больше денег на очистку загрязнений, вызванных этими компаниями. Люди в то время не могли наслаждаться экономическими благами, которые приносили эти компании. Вместо этого большинство жителей региона, где располагались заводы, заболели.
 
 Фэн Юй смотрел на этих местных чиновников свысока. Как они могли заявить, что не знали о том, чем занимаются подведомственные им заводы? Они не могут утверждать, что не знали, что эти компании работают в тяжелой промышленности и могут нанести вред окружающей среде.
 
 Фэн Юй считает, что приостановка деятельности этих заводов была лишь временной мерой, чтобы они затаились, пока не стихнет ветер. Кто знает, продолжат ли эти предприятия работать и загрязнять окружающую среду после того, как осядет пыль. В конце концов, местные власти все равно вынуждены платить налоги этим заводам.
 
 Фэн Юй мог даже предположить, чем сейчас занимаются боссы этих компаний. Они должны быть в офисах руководителей местных правительств и вести с ними переговоры.
 
 Если их должны были оштрафовать на 1 млн юаней, они посылают подарки на 500 000 юаней в обмен на то, что правительство не будет их штрафовать и отменит отстранение от работы.
 
 Как удовлетворить жалобы разоблачителей? Существует множество способов доказать, что загрязнения не было. Местное правительство могло применить к этим заводам некоторые меры и легкие наказания, а затем позволить им тайно продолжать работать как прежде. Никто бы не узнал.
 
 Даже если кто-то узнает об этом, что может сделать гражданский человек против местных властей? Дать гражданскому лицу некоторые льготы будет достаточно, чтобы заставить его замолчать. Самыми решающими факторами в этом подавлении были отношение правительственных чиновников и прозрачность. Именно они были источником проблемы.
 
 ......
 
 Эта новость нанесла тяжелый удар по Sony, Toshiba и другим компаниям. Некоторые другие японские заводы в химической промышленности также были раскрыты. Цены на акции всех этих компаний упали в одночасье.
 
 Теперь японское правительство не могло больше сидеть сложа руки. Работа всех этих заводов была приостановлена, а их банковские счета заморожены. Компании, участвовавшие в этом, должны были возместить китайскому правительству ущерб, нанесенный окружающей среде. Это оказало значительное влияние на экономику Японии.
 
 Еще до выплаты компенсаций цены на акции многих японских компаний упали, что привело к обвалу фондового рынка Японии. Всего за два дня общие потери составили несколько миллиардов долларов США.
 
 Если так будет продолжаться и дальше, это станет кризисом для Японии. Японская экономика только что демонстрировала небольшие улучшения, а теперь все вернется на круги своя.
 
 Теперь японские заводы по всему миру оказались в кризисе. Даже те заводы, которые соблюдали предписания, были приостановлены для проверок. Сколько убытков понесет компания, если ее заводы будут приостановлены на один день? Ни одна компания не согласится на это. Но теперь возникла проблема доверия к японским компаниям. Все в мире подозревали, что японские заводы не соответствуют требуемым стандартам.
 
 Сброс отходов их заводов вреден для окружающей среды и приведет к серьезному загрязнению. Многие люди также вышли на улицы, чтобы потребовать от японских компаний компенсации за болезни, вызванные работой их заводов. У японского правительства были проблемы. Но китайское правительство не связалось с ними. Похоже, что китайское правительство хочет еще больше раздуть этот инцидент. Япония больше не могла ждать, пока китайское правительство свяжется с ними. Они немедленно связались с Китаем.
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      Необыкновенный генийГлава 688 - Условия Железного Кулака Жу
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 Тук, тук, тук.
 
 Директор Фанг постучал в дверь и вошел в кабинет. Железный Кулак Чжу спросил, не поднимая головы. "Что такое?"
 
 "Премьер, офис премьер-министра Японии прислал вам приглашение. Они хотят пригласить вас в Японию с визитом". ответил директор Фанг. "Не поеду. Скажите им, что я занят".
 
 "Да. Я знаю".
 
 Премьер-министр Японии Томиити Мураяма ходил взад-вперед по своему кабинету. Японии придется столкнуться с очередным финансовым кризисом? Этот кризис отличается от предыдущего. На этот раз кризис был вызван негативными новостями, и это привело к отсутствию доверия к японским компаниям по всему миру. Этот кризис может привести к банкротству нескольких японских компаний.
 
 Сейчас этот кризис необходимо разрешить, пока он не стал еще хуже. Необходимо хорошо устранить первопричину. Если китайское правительство сделает официальное заявление о том, что все это было недоразумением, то большинство проблем будет решено. Но китайское правительство наверняка выдвинет жесткие условия. На этот раз Японии придется понести большие потери. Но Томитити Мураяма не ожидал, что китайское правительство отклонит его приглашение. Разве Китай не хотел посетить Японию все эти годы? Почему они отклонили его официальное приглашение?
 
 Томичи Мураяма немедленно просит своих людей связаться с Железным Кулаком Чжу. Он хочет поговорить с Железным Кулаком Чжу и сказать ему, что если Китай не желает посылать дипломатов в Японию, то он может посетить Китай вместо него.
 
 "Господин Чжу, я искренне приглашаю вас в качестве представителя Китая посетить Японию. Мы можем сотрудничать экономически во многих областях. Мы даже можем поговорить о военном сотрудничестве!". Томиити Мураяма выразил свою полную искренность. Военное сотрудничество может происходить только за закрытыми дверями, если нет, то США будут вмешиваться.
 
 "Китай - нейтральная страна и не будет участвовать в войнах. У нас нет необходимости в военном сотрудничестве с Японией.
 
 Что касается нашей экономики, то у нас все хорошо, и мы не нуждаемся в сотрудничестве с Японией. Кроме того, мы не заинтересованы в ваших японских компаниях". Железный Кулак Чжу категорически отверг его.
 
 Отвержение. Железный Кулак Чжу отверг предложение Японии о сотрудничестве! ВВС и ВМС Японии имели более современное вооружение, чем Китай. Томичи Мураяма думал, что Железный Кулак Чжу будет заинтересован. Но он отклонил это предложение!
 
 Причина была шуточной. Китай все еще находился в состоянии войны в юго-западном регионе. Там все еще происходило множество мелких стычек. Эти бои не считаются участием в войне?
 
 "Господин Чжу, Япония обладает многими технологиями, которые являются самыми передовыми в мире. Мы можем создать в Китае заводы совместного партнерства и передать эти технологии вам. Это повысит технологический уровень промышленности Китая. Это будет хорошо для развития Китая".
 
 "Мне очень жаль. Мы не заинтересованы в сотрудничестве с компаниями, которые наносят ущерб окружающей среде и не заботятся о благополучии своих работников. Кроме того, мы вытесним все фабрики, связанные с Японией, из Китая. Мы не приветствуем создание таких компаний в Китае". Железный Кулак Чжу ответил прямо.
 
 Томичи Мураяма запаниковал, услышав это. "Господин Чжу, пожалуйста, не делайте этого. Мы хорошо работали все это время, и если все наши компании уйдут из Китая, это окажет значительное влияние на экономику Китая. Вы должны принять это во внимание".
 
 Переводчик перевел слова Томитити Мураямы Железному Кулаку Чжу, и лицо Железного Кулака Чжу потемнело. Томичи Мураяма угрожал ему!
 
 Но Китай никогда не поддавался на эти угрозы. Даже если бы им пришлось вступить в войну, Китай никогда ничего не боялся!
 
 "Вы все хотите уйти из Китая? Отлично. Мы приветствуем вас всех. Возможно, вы еще не знаете, что США, Германия и некоторые другие страны обратились к нам. Они хотят иметь с нами многоаспектное сотрудничество. Промышленные разработки включены в это сотрудничество. Возможно, наша экономика немного пострадает.
 
 Но мы можем противостоять этому. Промышленность Японии сильна. Но мы можем расти и развиваться и без вашей промышленности".
 
 В последние годы старые промышленные города на северо-востоке развивались хорошо. Многие специалисты из бывшего Советского Союза все еще работали там, и все новые технологии, разработанные там, принадлежали Китаю. Это было не похоже на те японские компании. На них работали китайцы, а все разработанные технологии принадлежали Японии. Было очевидно, какую сторону должно поддерживать правительство.
 
 Приветствовать? Китай приветствует уход японских компаний? Как это возможно?! Японские компании были крупнейшими инвесторами в Китае. Неужели китайское правительство сошло с ума?!
 
 Томиити Мураяма знал, что это не китайское правительство сошло с ума. Это потому, что китайское правительство знало, что японские компании не могут уйти из Китая. Если японские компании действительно уйдут из Китая, Япония понесет еще большие потери.
 
 Уход из Китая может повлиять на экономику Китая, но с японскими инвестициями в Китай будут поступать инвестиции из других стран. Кроме того, будут существовать существующие заводы и квалифицированные рабочие. Это привлечет больше прямых иностранных инвесторов.
 
 Япония потеряет обширный китайский рынок. У них не будет дешевой рабочей силы, а без этих заводов экономика Японии пострадает еще больше.
 
 Поскольку японским компаниям придется строить новые заводы в других местах, это займет время, и их потери будут выше. Все их усилия по освоению китайского рынка будут потрачены впустую. Китайская экономика может позволить себе принять такой удар. В любом случае, китайцы были бедны в течение десятилетий. Они могут позволить себе подождать еще 1-2 года. Но японская экономика потерпела крах несколько лет назад. За эти несколько лет премьер-министр Японии менялся 7-8 раз.
 
 Если японские компании будут уходить из Китая, то Томичи Мураяма должен будет вскоре покинуть свой пост!
 
 Томитити Мураяма совершенно не хочет, чтобы это произошло. Ему не придется доказывать свою правоту. Кроме того, чем дольше он остается у власти, тем больше льгот он получит, когда уйдет в отставку. Ему также необходимо оставаться у власти для развития своей семьи.
 
 "Господин Чжу, вы ошиблись. Я не это имел в виду. Я хотел сказать, что позволю тем компаниям, которые нанесли ущерб окружающей среде, покинуть Китай. Остальные компании увеличат свои инвестиции в Китай. Мы можем сотрудничать во многих областях и процветать вместе".
 
 Томичи Мураяма уступил, но Железного Кулака Чжу это не волнует. Он хотел не только этого. Он ждал долгое время, а Томичи Мураяма все еще не извинился.
 
 "Правда? Возможно, это ошибка в переводе. Но те компании, которые загрязнили нашу страну, не могут просто так уйти из Китая. Они должны выплатить нам компенсацию. Компенсация включает в себя расходы на очистку загрязнения, расходы на лечение тех, кто заболел из-за загрязнения, и все другие сопутствующие расходы. Они также должны выплатить штрафы в соответствии с международными законами. "Конечно. Мы также накажем эти компании. Большинство наших компаний по-прежнему этичны. Эти компании - черные овцы. Мы обсудим сумму компенсации, когда вы приедете в Японию". "Я не свободен. Будет лучше, если вы приедете. Кроме того, прежде чем приехать, попросите своего императора принести публичные извинения за действия этих компаний!".
 
 Что? Попросить императора извиниться? Даже если император согласится, это будет последний день Томитити Мураямы в качестве премьер-министра Японии. Император символизировал Японию. Как император может извиниться?!
 
 "Господин Чжу, император не будет вмешиваться в это дело. Он сегодня медитирует. Я могу позволить нашему министру иностранных дел принести извинения. Это самое большее, что мы можем сделать". Томитити Мураяма пытался вести переговоры. "Министр иностранных дел?
 
 Похоже, что Япония совсем не искренна. Больше нет необходимости говорить!"
 
 "Подождите, господин Чжу, если министра иностранных дел недостаточно, мы можем позволить другим министрам или парламенту представлять Японию, чтобы извиниться перед Китаем."
 
 Примечания переводчика: Не знал, что в Японии за этот период столько раз менялись премьер-министры. Томитити Мураяма
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Tomiichi_Murayama
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/List_of_Prime_Ministers_of_Japan
 
 Императоры Японии
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/List_of_Emperors_of_Japan
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      Необыкновенный генийГлава 689 - Решение Томитити Мураямы
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Томитити Мураяма был ошеломлен, когда услышал гудок "занято". С того дня, как он стал премьер-министром Японии, никто никогда не бросал трубку.
 
 Даже если собеседник был высокопоставленным чиновником большой страны, Томичи Мураяма все равно чувствовал себя неловко. Он чувствовал себя оскорбленным!
 
 Но даже если Томитити Мураяма был оскорблен, что он мог сделать? Даже если он был в ярости, он ничего не мог сделать. В конце концов, в этом инциденте была виновата Япония, и не было никакой возможности спорить с Китаем. Томитити Мураяма действительно хотел задушить председателей и президентов этих компаний. Эти люди потянули за собой всю страну. Он тоже был замешан. Его политическая карьера может закончиться из-за этого инцидента!
 
 "Свяжитесь с председателями Toshiba, Sony, Pioneer, Sharp и всех других компаний. Также попросите председателей Mitsubishi, Mitsui, Sumitomo и других химических компаний, вовлеченных в это дело, немедленно прибыть сюда!". Самой большой головной болью Томитити Мураямы сейчас было требование Железного Кулака Чжу извиниться перед японским правительством, причем извинения должны быть принесены как минимум премьер-министром. Если Томитити Мураяма будет извиняться как премьер-министр, как воспримет его народ? Пойдет ли он по стопам своих предшественников и будет ли вынужден уйти в отставку?
 
 В этот период Томитити Мураяма считал, что он хорошо поработал. Экономика Японии демонстрировала признаки восстановления. Хотя она все еще была далека от пика, достигнутого 5 лет назад, она, по крайней мере, была лучше, чем в прошлом году.
 
 Если все пройдет гладко, он сможет без проблем завершить свой срок на посту премьер-министра. Как премьер-министр, который помог японской экономике восстановиться, он наверняка понравится всем японцам, и будущие поколения его семьи смогут далеко пойти. Но теперь все эти мечты рухнули. Это было похоже на строительные блоки. Томитити Мураяма укладывал блоки высоко, и вдруг приходит ребенок и все рушит!
 
 Даже если Томити Мураяма больше не может быть премьер-министром, он не должен быть виноват в этом инциденте.
 
 "Господин премьер-министр, мы никогда не должны извиняться. Если вы извинитесь, это вызовет бурю в народе. Япония - более развитая страна, чем Китай. Как мы можем преклоняться перед ними? Кроме того, в прошлом мы оккупировали Китай. Если бы не атомные бомбы, мы были бы сейчас самой сильной страной в мире. Мы могли бы даже стать сверхдержавой номер один в мире!".
 
 "Вы действительно так думаете?" Томитити Мураяма холодно посмотрел на этого советника. Такой образ мыслей был глупым!
 
 "Я возражаю. Я думаю, что мы должны извиниться. Мы никак не можем остановить рост Китая, и нам все еще нужен китайский рынок для восстановления нашей экономики. Быстрое развитие Китая в эти несколько лет - это не та сила, с которой можно смириться. Если мы не выйдем на китайский рынок, наша экономика не будет иметь признаков восстановления. Если мы не извинимся, то японская экономика снова впадет в рецессию. Как вы думаете, вас не заставят уйти в отставку, если это произойдет?". Другой советник сказал.
 
 "Я тоже считаю, что мы должны извиниться. Извинившись, мы сможем наладить лучшие отношения с Китаем. Если из-за этого мы сможем подписать с Китаем несколько торговых договоров или соглашений о сотрудничестве, то это поможет нашей экономике быстрее восстановиться". Компаний, вовлеченных в эту сагу, всего несколько, а у нас в Японии много других компаний. Мы можем позволить этим компаниям уйти из Китая и продать свои заводы в Китае другим японским компаниям. Таким образом, Япония сможет получить прибыль и исправить имидж Японии. Если мы не извинимся, то отношения между нами и Китаем испортятся, и остальным нашим компаниям будет практически невозможно развиваться в Китае. Те компании, которые в этом замешаны, могут даже закрыть свои заводы по решению властей, и мы также проиграем это дело в международных судах.
 
 Это правда, и мы должны смотреть ей в лицо".
 
 Томиити Мураяма просветлел, услышав слова этого консультанта. Подавить некоторые компании и поддержать некоторые? Это было решение проблемы. Он может заставить эти компании продать свои заводы и позволить другой японской компании использовать эту возможность для выхода на китайский рынок. Пока новая компания принимает меры по предотвращению нанесения ущерба окружающей среде, она сможет продолжать получать прибыль. Это решение также позволит Томитити Мураяме перетянуть на свою сторону крупное предприятие. В парламенте многие депутаты поддерживают эти предприятия. Если Томити Мураяма смог заручиться их поддержкой, то для него не должно быть проблемой обеспечить себе пост премьер-министра.
 
 Но если Япония должна извиниться, то как она должна извиниться? В какой степени Япония должна извиниться? Это необходимо тщательно обсудить.
 
 ......
 
 "Это мое решение. Все вы должны делать то, что вам приказано!" твердо сказал Томитити Мураяма.
 
 "Почему? Кто вы такой, чтобы принимать решение за нас? У нас нет проблем с увеличением наших очистных сооружений. Но мы не согласны выплачивать им компенсацию. Китай заморозил наши банковские счета в Китае. Как премьер-министр Японии, вместо того, чтобы помочь нам вернуть наши деньги, вы хотите, чтобы мы дали Китаю еще больше денег?".
 
 С председателями этих крупных предприятий было нелегко договориться. Все они контролируют активы на несколько миллиардов долларов США и имеют десятки тысяч сотрудников. Некоторые из них имеют более 100 000 сотрудников.
 
 Кроме того, премьер-министр Японии часто менялся, а эти председатели занимали свои посты десятилетиями. Кроме того, они пользовались поддержкой своих людей в парламенте и не боялись премьер-министра. Это решение, принятое премьер-министром, повлияет на их прибыль!
 
 "Я - премьер-министр Джпана, и я представляю правительство. Вы все запятнали репутацию Японии и создали кризис для всех японских компаний по всему миру!
 
 Вы все можете не принимать это условие, но будьте готовы к тому, что остальные компании станут мишенями. Возможно, вас поддержат некоторые люди в парламенте. Но их меньшинство. Вы все оказали значительное влияние на прибыль большего числа людей!". твердо сказал Томичи Мураяма.
 
 "Даже если это так, мы просто выплатим Китаю компенсацию. Почему мы должны продавать наши заводы в Китае другим по таким низким ставкам? Тарифы, которые вы назвали, равносильны тому, чтобы отдать им заводы бесплатно. Даже если мы уйдем из Китая, оборудование на заводах все равно будет стоить дорого!"
 
 "Если вы все этого не сделаете, как вы сможете показать свою искренность? Как вы сможете позволить людям продолжать верить вам? Это кризис. Все вы должны понимать серьезность этого кризиса. Отказ от этих заводов может привести к некоторым потерям, но у вас все еще есть шанс вернуть потерянные деньги в будущем. Вот что я хочу сказать. Расскажите мне о своем решении".
 
 Председатель Sony внезапно сказал: "Мы, Sony, принесем публичные извинения. Но мы не имеем никакого отношения к компенсации, поскольку у нас нет заводов в Китае. Наши заводы в других частях мира не имеют никаких проблем. Но мы все равно пожертвуем некоторую сумму денег в знак благодарности. Если больше ничего не будет, я уйду. Меня еще ждет много работы".
 
 Остальные председатели были ошеломлены. Черт! Вы с горечью согласились, а как же мы?
 
 Авансовые главы
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      Необыкновенный генийГлава 690 - Публичное извинение
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Председатель совета директоров Sony Акио Морита с готовностью согласился на условия, выдвинутые премьер-министром, поскольку их убытки были невелики. Кроме того, Sony не имела никакого отношения к этому инциденту. Если их бренд будет уничтожен, то Sony придет конец.
 
 На сегодняшний день еще не было ни одной многомиллиардной компании, которая бы обанкротилась. Компания Toshiba, обсуждавшая с Sony этот вопрос, сразу же заявила, что готова принести извинения и выплатить компенсацию. Они также готовы позволить другим компаниям взять на себя управление их заводами. Но взамен они хотели, чтобы японское правительство дало им несколько заказов.
 
 В заключение Toshiba хотела, чтобы правительство компенсировало им часть потерь. Заводы, которые вызвали самое сильное загрязнение, тоже были не их. Это были химические заводы. Заводы Toshiba в Китае были построены совсем недавно, и нанесенный ущерб не был таким серьезным, как сообщается в отчетах.
 
 После длительного обсуждения все компании согласились.
 
 Томичи Мураяма немедленно представил это предложение в парламент, и парламент его одобрил. Возможно, они могли бы найти лучшее решение, если бы у них было время, но сейчас у них его не было. Чем дольше они тянули, тем больше убытков несли. Цены на акции этих компаний все еще падали.
 
 ......
 
 Норио Ога был первым, кто принес публичные извинения в качестве исполняющего обязанности президента Sony. Он объявил, что у Sony нет заводов в Китае, а вся продукция, произведенная в Китае, была произведена другими заводами по поручению Sony. Многие из этих заводов были китайскими компаниями. Кроме того, Sony никогда не позволит своим заводам наносить ущерб окружающей среде, как это произошло в Китае. Sony пожертвует 1 миллион долларов США на помощь тем, кто заболел из-за загрязнения окружающей среды. Это заявление позволит Sony встать на более высокие моральные принципы, а также изменит впечатление общественности о компании. Это откроет им путь к возвращению на китайский рынок.
 
 Последствия этого заявления пока неизвестны, но на данный момент цены на Sonyshare стабилизировались. Они не продолжали падать.
 
 После Sony человек, отвечающий за азиатские операции компании Toshiba, также принес публичные извинения. Он извинился за недостаточный надзор за этими заводами, и Toshiba готова выплатить компенсацию. Размер компенсации будет обсуждаться с правительством Китая.
 
 Но Фэн Юй считает, что цены на акции были недостаточно низкими. Он должен был сделать больше, чтобы цены на акции этих компаний упали еще больше.
 
 ......
 
 Почему человек, отвечающий за операции в Китае, извинялся? Позиция этого человека в компании была очень низкой, несмотря на то, что заводы в Китае приносили компании высокую прибыль.
 
 Если кто-то и должен извиняться, то это должен быть как минимум президент компании. Даже председатель компании должен выйти и извиниться! Мы не принимаем эти извинения!
 
 Газета сообщила об этом мнении, и общественный гнев, который уже начал утихать, разгорелся с новой силой.
 
 Китайское правительство также выступило с заявлением, требуя от первых лиц этих компаний извинений. Самый высокопоставленный руководитель японского правительства также должен извиниться перед Китаем!
 
 Китайцы были довольны и выразили поддержку своему правительству. Китайское правительство твердо придерживалось своей позиции, и китайцы гордились этим.
 
 Фэн Юй размышлял про себя. К счастью, интернет был еще на начальной стадии, и китайских нетизенов сейчас было не так много. В противном случае в Интернете начнется словесная война!
 
 Фэн Юй ожидал, что японские компании будут вести себя именно так. Но он твердо уверен, что если китайское правительство будет твердо стоять на своих требованиях, то другая сторона уступит. Эти компании могут не заботиться о китайском правительстве, но японское правительство не может игнорировать требования Китая. Если отношения между Китаем и Японией ухудшатся, это станет убийственным ударом для японской экономики.
 
Это был большой кризис для Японии, а США, которые поддерживали Японию, не сделали никаких заявлений по этому вопросу. Это произошло потому, что США также не поддержали Японию в этом инциденте. Фотографии и видеоматериалы были доказательством неправомерных действий японских компаний. Россия и Германия, имеющие тесные связи с Китаем, также выразили поддержку Китаю и усложнили ситуацию для японского правительства.
 
 Томитити Мураяма сходил с ума. Он думал, что после того, как эти компании принесут извинения, он сможет связаться с Железным Кулаком Чжу, или успокоить гнев другой стороны. Затем он представит Японию для предоставления некоторых льгот Китаю, и этот инцидент будет исчерпан.
 
 Если бы этот вопрос все еще не был решен, Томитити Мураяма попросил бы некоторых членов кабинета министров извиниться. Он хотел бы избежать необходимости извиняться перед Китаем.
 
 Но теперь все пошло не по его плану. Руководители компаний не вышли извиняться, и Томитити Мураяма больше не мог прятаться за всех. Министерство иностранных дел Китая выступило с заявлением, в котором потребовало от высшего руководителя японского правительства принести извинения. Он не мог просить императора принести публичные извинения.
 
 Если Томити Мураяма осмелится попросить императора извиниться, то это будет его последний день на посту премьер-министра.
 
 Томитити Мураяма немедленно звонит председателям этих компаний. Президенту этих компаний извиниться сейчас было недостаточно. Председатели этих компаний должны извиниться!
 
 Президент японской компании был подобен генеральному директору, а председатель совета директоров был эквивалентен председателю совета директоров. Этот инцидент можно было уладить, извинившись перед президентом компании. Но теперь Китай требует, чтобы председатель совета директоров этих компаний вышел и извинился перед ними. Все это произошло из-за их собственной глупости. Японский кабинет министров также начинает оказывать давление на эти компании, чтобы заставить председателей этих компаний принести публичные извинения. В противном случае, их компании будут наказаны. .......
 
"Брат Фэн, как ты думаешь, премьер-министр Японии выйдет и извинится?" спросил Фу Гуанчжэн.
 
 "Он должен. Если он так и не извинится, то Китай и Япония рассорятся. Япония не может допустить, чтобы это произошло". уверенно ответил Фэн Юй.
 
 "Эти несколько компаний связывались с нами. Они хотят, чтобы мы разрешили им доступ к нашим портам". с гордостью сказал Ли Цзекай. Семья Ли контролирует более 60% портов. У этих компаний нет другого выбора, кроме как склониться перед ними. Особенно в такие моменты, как сейчас.
 
 "Хахаха. Это их заслуга. Они сами создали этот беспорядок. Они действительно думают, что могут переступить через китайцев?" сердито сказал Фугуанчжэн, и все кивнули.
 
 "Почему император Японии не выходит извиниться? Лучше бы он встал на колени и извинился". Фу Гуанчжэн рассмеялся.
 
 Фэн Юй покачал головой. "Невозможно, чтобы их император извинился. Но мы можем ожидать, что их премьер-министр извинится с поклоном на 90 градусов. Честно говоря, Китай недостаточно силен. Если этот инцидент произойдет в США, то император может выйти. Я верю, что через 10 лет Китай станет одной из сверхдержав в мире".
 
 "Достаточно ли 10 лет?" Фу Гуанчжэн поднял брови.
 
 "Достаточно!" Фэн Юй верил, что Китай будет развиваться быстрее, чем в его предыдущей жизни!
 
 "Директор, поторопитесь и посмотрите новости. Сейчас происходит что-то грандиозное!" Секретарь Фу Гуанчжэна без стука ворвался в комнату.
 
 "Что в новостях?" нахмурившись, спросил Фу Гуанчжэн.
 
 Секретарь включил телевизор в зале заседаний и взволнованно ответил. "Премьер-министр Японии приносит извинения в прямом эфире!".
 
 Примечания переводчика:
 
 Председатель совета директоров компании "Сони": Акио Морита
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Akio_Morita
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      Необыкновенный генийГлава 691 - Мировое потрясение Купите мне кофе или дайте чаевые или .
 
 "Скорее, включи телевизор. Переключись на CCTV или другой канал, по которому передают новости!" Молодой человек вбежал в здание охраны завода и крикнул охраннику.
 
 У охранников есть 14-дюймовый черно-белый телевизор. Кроме сторожевой будки, другого телевизора на заводе не было.
 
 Охранник не понял, что произошло, и в караульное помещение вошло более десятка молодых людей. Они запыхались и, похоже, пробежали весь путь сюда.
 
 Что не так с этими молодыми людьми? Разве они не должны быть на работе? Почему они пришли сюда смотреть телевизор? А? Это начальник их мастерской? Вот оно. Этих молодых людей отругают и урежут им зарплату.
 
 Но когда начальник вошел в караульное помещение, он также попросил охранника включить телевизор.
 
 "Мой телевизор может принимать только CCTV 1 и наши провинциальные телеканалы. Остальные каналы, например, наш городской телеканал, не работают". Охранник сказал.
 
 "CCTV 1 подойдет. Сейчас будет большое объявление. Премьер-министр Японии извиняется перед нами! Хахахаха. Это приятно. Эти японцы должны были извиниться перед нами!". Молодой человек засмеялся.
 
 "Что? Премьер-министр Японии извиняется? Наша армия собирается напасть на них?" взволнованно спросил охранник. Если бы Китай начал войну с Японией, он бы первым вступил в нее!
 
 "Нет никакой войны. Это те японские компании, которые вызвали сильное загрязнение в Китае. Их премьер-министр собирается извиниться и объявить нам о компенсации. На этот раз японцам придется склониться перед нами!"
 
 "Верно. Мой третий дядя работает в городской правительственной службе. Однажды сюда приезжал один японец, чтобы обсудить вопрос о создании завода в нашем городе. Он чертовски горд и высокомерен. Он говорит так, будто весь мир вращается вокруг него. К счастью, город не поддался его требованиям. Я слышал, что завод - это химическая фабрика".
 
 "К счастью, наши лидеры в городском правительстве дальновидны.
 
Если наша городская вода будет загрязнена, мы все будем страдать".
 
 "Шшшш....... Прекратите говорить. Извинения начинаются!" крикнул TheSupervisor.
 
 "Вы понимаете японский?" "Есть переводчик. Даже если мы не понимаем, на это приятно смотреть!".
 
 ......
 
 "Я представляю правительство Японии, чтобы извиниться за действия некоторых наших компаний в Китае. Извините." Томичи Мураяма склонился под углом 90 градусов на 5 секунд. Камеры мигали без остановки. Сердце Томичи Мураямы разрывалось на части! Черт! Как же трудно быть премьер-министром!
 
 "Мы продолжаем расследование заявлений китайского правительства. Мы не будем опровергать эти обвинения. Мы готовы принять условия, выдвинутые китайским правительством, и обсудим размер компенсации. Те компании, которые вовлечены в этот инцидент, будут выведены из Китая. Я надеюсь, что этот инцидент не повлияет на отношения между нашими двумя странами".
 
 Президент Билл Клинтон смотрел прямую трансляцию в Белом доме.
 
 Когда он увидел, что Томиити Мураяма признал обвинения, он зажег сигару и глубоко вздохнул. Томиити Мураяма, этот идиот. Как вы можете признать этот инцидент и вывести эти компании с китайского рынка? Как вы думаете, будет ли Китай продолжать сотрудничать с Японией в будущем? Что вы должны делать, так это отрицать все обвинения и отказываться что-либо признавать.
 
 Вы все должны плакать и утверждать, что вас ложно обвиняют. Таким образом, у нас будет возможность войти и помочь вам всем. Конечно, если есть достаточные доказательства, тогда это другая история. Судя по вашему поведению, похоже, что все обвинения правдивы.
 
 Проклятье. Почему этот маленький парень до сих пор жив? Когда он рядом, с Китаем нелегко иметь дело. Этот мелкий тип упрям, и переговоры с ним - сплошная морока. Никто не может получить никаких преимуществ, ведя с ним переговоры. Его манера ведения переговоров такова: "Я ставлю условия, а вы их выполняете. Если нет, забудьте об этом, или мы начинаем войну".
 
После войны в Персидском заливе политика Клинтона была направлена на поддержание мира, и он использовал войну для нападок на предыдущего президента. Если война разразится во время его срока, то у него больше не будет шансов быть переизбранным через два года. Возможно, его даже заставят уйти в отставку!
 
 Ельцин также смотрел прямую трансляцию извинений в российском Кремле. Он усмехнулся, увидев, как Томитити Мураяма склонился в поклоне. Как этот человек может быть главой Японии? Его действия отражают отношение всей страны!
 
 Япония хочет сотрудничать с Россией? Мечтаю!
 
 Но Китай сейчас становится сильнее, и Россия много помогала Китаю. Пришло время пригласить китайских лидеров, чтобы обсудить дальнейшее сотрудничество между Китаем и Россией.
 
 Hmmm...... Я должен пригласить их. Чем лучше будут отношения России с Китаем, тем больше США будут бояться. Таким образом, у России будет время для развития. Построение лучших отношений с Китаем имеет много преимуществ.
 
 Президент Южной Кореи также смотрел по телевизору извинения. Он смеялся про себя. Многие корейцы также чувствовали себя прекрасно. В прошлой жизни Фэн Юй говорил так. Как корейцы, китайцы и японцы могут мирно побеседовать? Очень просто. Когда китайцы будут с корейцами, они будут говорить плохо о японцах. Таким образом, оба станут друзьями. Когда китайцы будут с японцами, они будут холодить корейцев, и оба будут дружить. Когда японцы будут с корейцами, они будут ругать китайцев, и они смогут дружить.
 
 Эти страны нуждались друг в друге, но в то же время ненавидели друг друга. Это были странные отношения. Лидеры Великобритании, Германии, Франции и многих других стран смотрели прямую трансляцию. Япония все еще была экономической сверхдержавой, и ее заставили извиниться перед Китаем? Это была большая новость.
 
 Некоторые люди были рады видеть, как Япония позорит себя на международном уровне. Некоторые хмурились. Китай смог заставить премьер-министра Японии публично извиниться перед ним? Так ли силен сейчас Китай?
 
 Многие лидеры принимали меры предосторожности против Японии. Но они не ожидали, что Китай будет подниматься так быстро. Хотя Китай по-прежнему отставал во многих областях, его развитие было слишком быстрым. Насколько развитым будет Китай через 10 лет, если он продолжит расти такими темпами?
 
 Лидеры многих стран думали, не следует ли им подавить развитие Китая и замедлить его прогресс. Некоторые лидеры считали, что им следует больше сотрудничать с Китаем и развивать тесные дипломатические отношения. Таким образом, их страна выиграет от развития Китая.
 
 Китайцы беспокоились о своей репутации. Если какие-либо страны дружили с Китаем, Китай предпочитал не ссориться с этой страной, если только другая сторона не начинала драку первой. Похоже, пришло время отменить некоторые ограничения против Китая.
 
 ......
 
 Фэн Юй и остальные смотрели прямую трансляцию в зале заседаний. Во время извинений было сказано очень много, и никто из них не понимал, о чем идет речь. Но было ясно, что Япония показала свою искренность в этих извинениях, и китайский посол в Японии представил Китай, чтобы принять их. В то же время он объявил, что некоторые китайские чиновники отправятся в Японию для переговоров о компенсации.
 
 Позиция китайского посла была очень высокомерной. Он вел себя как победитель, и многие японцы могли только склонить голову. Некоторые японцы, настроенные более экстремально, начали протестовать и требовать, чтобы Томитити Мураяма покинул свой пост. Как может всемогущая Япония извиняться перед Китаем?!
 
 Но теперь уже ничего нельзя изменить. Это извинение транслировалось в прямом эфире на весь мир. На этот раз Япония потерпела поражение!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
Доступ к 27 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 20 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082584
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      Необыкновенный генийГлава 692 - Выкуп по низким ценам Купите мне кофе или дайте мне чаевые или .
 
 Фэн Юй не имел никакого отношения к компенсации, и японские компании больше не требовали от Tai Hua Supermarket Corporation извиниться перед ними. Все японские компании в Китае держались в тени.
 
 Скоро наступал Новый год, и наступало время очередного ажиотажа на открытки супермаркета "Тай Хуа". Но Фэн Юй не остался в Пекине. Вместо этого он полетел в Гонконг.
 
 "Племянник Фэн, после этого избиения цены на их акции достигли дна? Скоро ли произойдет отскок?" спросил Фу Жунци.
 
 Фэн Юй покачал головой. "Время еще не пришло. Эти компании только согласились выплатить компенсации и согласились на штраф. Я слышал, что есть еще шокирующие новости, которые еще не объявлены. После того, как новость будет объявлена, цены на их акции упадут еще больше".
 
 Фу Жунци нахмурился. Есть еще шокирующие новости? Это должно быть интересно. Фэн Юй близок к высшим китайским чиновникам и должен иметь возможность получать инсайдерскую информацию. "На Рождество Sony-Columbia Pictures выпустит блокбастер. Я попросил своих людей распространить слухи о том, что это фильм. Зрители будут избегать этого фильма, и продажи билетов не будут высокими. Меньшие кинотеатры будут показывать этот фильм, и их продажи товаров, связанных с фильмом, упадут. Даже их VCD-диски с этим фильмом не будут продаваться. Цены на акции Sony в США упадут еще больше". Фу Жунци улыбался, как хитрый лис. Ему не нужно тратить много средств, чтобы снизить цены на акции компании. Иногда было достаточно слуха.
 
 "Давайте придерживаться нашего плана. Я буду приобретать в основном акции этих химических компаний, а вы - акции электроники. Я верю, что в январе эти компании предпримут некоторые меры по спасению своих акций, и цены на акции будут медленно расти. Тогда мы сможем получить высокую прибыль!".
 
 Менее чем за неделю цены на акции этих компаний упали почти на 50%.
 
 Сейчас акции все еще падают, но падение было не таким резким, как в начале недели. Но после того, как будет объявлено о компенсации и эти компании продадут свои заводы в Китае, их акции снова упадут.
 
 Акции всех этих крупных транснациональных корпораций, несомненно, поднимутся после падения цен на их акции. Отскок будет сильным. Кроме того, сейчас конец года, и после публикации финансовых отчетов эти компании воспользуются возможностью объявить о своих планах на будущее и прогнозах прибыли.
 
 Ключевые акционеры также объявят об увеличении своих долей в компаниях, чтобы укрепить доверие инвесторов. Их акции, несомненно, восстановятся после обвала. Теперь Фэн Юй и ФуРунци остается только предсказать, когда цены на акции достигнут дна!
 
 ......
 
 Баффет сидел в своем кабинете и смотрел на компьютер. Эта сага о японских компаниях была для него прекрасной возможностью.
 
 У Уоррена Баффета было много инвестиций, и больше всего он вкладывал в финансовый рынок, особенно в акции. Он инвестировал в WashingtonPost, Coca Cola, General Dynamics и т.д. и получил высокую прибыль от этих компаний.
 
 Хотя Баффетт также владеет промышленной фабрикой, занимающейся производством текстиля, но прибыль от этой фабрики составляла небольшую часть его дохода. Большую часть его денег принесли акции.
 
 Его формула инвестирования была очень проста. Он ищет "дешевые" акции, чтобы купить их, а затем ждет, когда цены на них вырастут. Но он не объяснил, что он имел в виду под дешевизной. Дивиденды и доходы от продажи акций приносили ему высокие прибыли. В принципе, всякий раз, когда Баффет приобретает большое количество акций какой-либо компании, цены на акции этой компании взлетают вверх. Его стратегия инвестирования - долгосрочные инвестиции. Он не спешил продавать акции, даже если цены на них падали после покупки. Это было связано с тем, что он верил, что акции скоро поднимутся, и он получит высокий доход.
 
 С тех пор как он основал свою компанию, ее стоимость выросла почти в 400 раз!
 
 Никто не мог сравниться с прозорливостью Баффета в инвестировании.
 
 Произошло странное явление. Люди начинают следить за тем, что инвестирует Баффет, и это приводит к краткосрочному росту цен на акции конкретной компании.
 
 Уоррен Баффет стал индикатором фондового рынка!
 
 Теперь Уоррен Баффет нацелился на японские компании. Те компании, которые были вытеснены из Китая.
 
 Баффет понял, что объем производства на многих заводах в Китае был не очень высоким и не составлял значительной доли от общего объема производства компаний. Когда эти компании выведут свой управленческий персонал с заводов в Китае, они наверняка придумают другие способы увеличить прибыль своих компаний, и цены на их акции неизбежно снова вырастут.
 
 Хотя в краткосрочной перспективе бренд компании пострадает, в долгосрочной перспективе, по мнению Баффетта, эти компании смогут восстановиться. Эти компании имеют сильную технологическую базу и не испытывают проблем с денежными потоками. Кроме того, японское правительство будет думать о том, как помочь этим компаниям. В конце концов, японское правительство не может позволить этим компаниям потерпеть неудачу. Уоррен Баффетт также исследовал эти компании. Некоторые из них работали довольно хорошо и имели высокую доходность в этом году. Это было ненормально, что цены на их акции так внезапно упали. Когда эти компании объявят о своей годовой прибыли, инвесторы вновь обретут доверие к этим компаниям, и цены на акции снова поднимутся.
 
 Уоррен Баффетт раздумывал, акции какой компании ему следует приобрести. Выбор был слишком велик. Он хотел найти стабильную компанию с хорошей доходностью.
 
 Был еще один важный фактор. Если бы другой крупный игрок инвестировал в ту же компанию, цены на акции росли бы быстрее.
 
 ......
 
 "Сумма компенсации была согласована. Хотя она еще не была объявлена, по приблизительным оценкам, это была значительная сумма!" воскликнул помощник ФуРонгки.
 
 "Самое главное, эти компании ушли с китайского рынка, а их заводы в Китае были проданы другим японским компаниям. Цены продажи не разглашаются, но, судя по их лицам, они не должны быть высокими. Япония в свое время хорошо разыграла свои карты. Они показали свою искренность и не понесли больших потерь. Японские компании по-прежнему делают деньги в Китае". Хэ Чжаоцзи был впечатлен тем, как Япония справилась с этой ситуацией. Японское правительство не понесло никаких потерь. Потери понесли те компании.
 
 "Когда эти новости будут опубликованы, акции этих компаний снова упадут".
 
 "Это верно. Но было бы лучше, если бы цены на их акции упали. Это такая дилемма. С одной стороны, я хочу, чтобы цены на их акции подскочили как можно быстрее, чтобы мы могли получить прибыль. С другой стороны, я надеюсь, что эти компании обанкротятся". сказал кто-то и засмеялся.
 
 Hahaha...... Остальные сотрудники засмеялись, уставившись в мониторы своих компьютеров. Они внимательно следили за фондовым рынком.
 
 Фэн Юй и Фу Жунци тоже прильнули к своим компьютерам, и оба одновременно встали. Несколько биржевых брокеров тоже встали, и все одновременно сказали. "Цены почти достигли дна. Готовьтесь к покупке!"
 
 Примечания переводчика:
 
 УорренБаффет https://en.wikipedia.org/wiki/Warren_Buffett
 
 GeneralDynamics
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/General_Dynamics
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082585
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      Необыкновенный генийГлава 693 - Участие Купите мне кофе или дайте чаевые или .
 
 Mitsui Chemicals была первым выбором Фэн Юя. В этот период цены на акции Mitsui Chemicals упали с 32 до 14 долларов США. Эта компания вызвала наибольшее количество загрязнений в Китае и была оштрафована больше всех.
 
 Mitsui Chemicals владеет множеством патентов на свою химическую продукцию. Одних только патентов было достаточно, чтобы гарантировать прибыльность компании.
 
 Фэн Юй продал часть своих акций Microsoft и использовал часть средств, полученных от Wind and Rain Consulting, для покупки акций Mitsui Chemicals на сумму 500 миллионов долларов США.
 
 Когда на фондовый рынок поступила такая значительная сумма денег, результаты не заставили себя ждать. В Mitsui Chemicals все еще думали, что это произошло благодаря мерам, которые они предприняли для спасения цен на свои акции. Они были вне себя от радости. Их акционеры также увеличили свои пакеты акций, чтобы продолжить рост цен на акции.
 
 После этого Фэн Юй разделил свои средства на несколько частей и вложил их в несколько японских химических компаний. Эти компании очень похожи друг на друга, и они владеют самыми передовыми технологиями в мире. Теперь эти компании признали свои ошибки и уволили козлов отпущения. Они сделали все возможное, чтобы исправить свой запятнанный имидж. Они объявили о пожертвованиях, которые они делали обществу на протяжении многих лет, и о том, какой вклад они внесли в общество.
 
 Это объявление вступило в силу. Цены на акции этих компаний стабилизировались и начали медленно расти.
 
 Фу Ронгки возглавил объединенные средства семьи Фу для покупки акций Toshiba, Pioneer и других электронных компаний. Этим компаниям также принадлежат некоторые из самых передовых технологий и патентов. Ущерб, нанесенный их заводам в Китае, был не очень серьезным, и компенсации и штрафы были не такими большими.
 
 Кроме того, эти компании представили новые продукты и провели рекламные акции для повышения продаж.
 
 В это время на рынок вышел Уоррен Баффет. Он купил большое количество акций Mitsui Chemicals, а затем начал покупать акции Toshibashares.
 
 После того как Баффетт купил акции этих двух компаний, многие инвесторы стали следовать за ним и приобрели акции этих двух компаний. Эти инвесторы подтолкнули цены на акции этих двух компаний вверх.
 
 Некоторые учреждения из США и Европы также увидели эту возможность и начали скупать акции этих компаний в больших количествах. Они также проанализировали рынок и решили, что эти акции не упадут, как в предыдущий раз. На самом деле, в краткосрочной перспективе эти акции должны вырасти.
 
 Через 3 дня Фэн Юй, Фу Гуанчжэн и остальные успешно потратили все свои средства на приобретение этих акций. Они начали праздновать с шампанским. Всего за 3 дня они смогли увидеть прибыль. После вычета расходов на распространение слухов и подавление цен на акции, они уже получили высокую прибыль.
 
 "Хахаха, племянник Фэн, еще месяц, максимум два месяца, и мы сможем пожинать плоды". сказал Фу Жунци, держа бокал с шампанским.
 
 "Мы сбросим все наши акции, и пусть цены на их акции снова упадут. Мы устроим им печальный Новый год". Они помогали этим компаниям повышать цены на свои акции ради высоких доходов.
 
 Когда прибыли будет достаточно, Фэн Юй и остальные сбросят все имеющиеся у них акции. Это приведет к падению цен на акции этих компаний. Падение может быть не сильным, но цены на акции, несомненно, пострадают.
 
 Фэн Юй и остальные должны выйти как можно быстрее, и тогда акционеры этих компаний останутся с акциями этих компаний и должны будут нести убытки за эти компании.
 
 Фу Жунци и Фэн Юй посмотрели друг на друга и рассмеялись. Это сотрудничество помогло этим двоим получить более 30% прибыли. Возможно, она даже достигнет 50%!
 
 Это была хорошая инвестиция, которая позволила им получить такую высокую прибыль в течение 1-2 месяцев!
 
 Это также не было рискованной инвестицией. Риск был очень низким, если только эти компании снова не совершат глупость и не появятся негативные новости о них.
 
 Японское правительство заплатило высокую цену за эти компании, а китайское правительство прекратило преследование этого инцидента. В Китае в новостях больше не пишут об этих японских компаниях. Вместо этого в новостях стали говорить о визитах в Китай лидеров нескольких стран. Эти лидеры приехали в Китай, чтобы наладить сотрудничество.
 
 Эти страны хотели сотрудничать во многих областях, таких как экономика, культура, технологии и даже военная сфера. Они просто хотели улучшить дипломатические отношения с Китаем.
 
 Некоторые страны третьего мира, которые до этого сидели в стороне, начали склоняться в сторону Китая. В конце концов, Китай был одним из постоянных членов Организации Объединенных Наций. Хотя Китай производил слабое впечатление, сейчас он начал демонстрировать свою силу. Китай показал всему миру, что у него есть все необходимое для борьбы с другой развитой страной, и победил.
 
 ......
 
 "Папа, они купили акции этих компаний. Кажется, это выгодно. Может, и нам последовать за ними и купить акции?". Ли Цзэчжу немного позавидовал, когда увидел доходы. Сначала Ли Цзэчжу думал так же, как и его отец. Он не хотел участвовать в фондовом рынке. В конце концов, они не занимались финансовой торговлей.
 
 Но теперь Ли Цзэчжу ясно видел эту возможность заработать деньги. Даже если прибыль будет ниже и они выйдут с рынка раньше, они не понесут никаких убытков. Если бы они упустили такую возможность, он бы чувствовал себя неловко.
 
 "Правильно. Папа, давай присоединимся к ним". Фу Жунци уговорил несколько гонконгских семей, и они тоже вложили деньги. Все вместе работают над тем, чтобы поднять цены на акции этих нескольких компаний, а потом все одновременно сбросят свои акции, чтобы нанести этим компаниям новый удар", - сказал Ли Цзекай.
 
 Супермен Ли сидел на диване, медленно потягивая чай из чашки. "Вы все больше не можете ждать? Неужели вы думаете, что я не знаю, что это прекрасная возможность заработать деньги? Я просто хочу посмотреть, как вы все будете вести себя перед высокой прибылью".
 
Ли Цзекай и его старший брат обменялись взглядами, а затем поклонились. Оба они не могли контролировать себя перед высокой прибылью.
 
 "Кроме того, этой операцией руководит семья Фу. Если мы примем участие, то окажемся ниже их. Можете ли вы все с этим смириться?" спросил СуперменЛи.
 
 Ли Цзэкай тут же сказал: "Почему семья Фу выше нас? Как можно сравнивать семью Фу с нами в плане влияния и власти? Розничные магазины семьи Фу все еще зависят от нас. Без наших портов их стоимость сильно возрастет".
 
 Ли Цзэцзюй ответил: "Неважно, кто лидирует в бизнесе, если только другая сторона может доказать, что мы не потеряем деньги на этих инвестициях. Цзэкай, крупнейшим инвестором корпорации супермаркетов "Тай Хуа" является Фэн Юй. Почему вы готовы согласиться с этим? Вы хотите сказать, что Фэн Юй более могущественный и влиятельный, чем семья Фу?"
 
 Ли Цзекай сразу понял, чему пытался научить их отец. Не имеет значения, победа или поражение. Важен конечный результат и прибыль. Если он мог позволить Фэн Юю быть крупнейшим акционером супермаркета "Тай Хуа", то почему он не может позволить семье Фу возглавить это предприятие?
 
 "Папа, я понимаю. У каждого есть то, в чем он хорош. На самом деле, для нас хорошо следовать за семьей Фу в этой инвестиции. Мы даже можем помочь стимулировать цены на акции. Например, мы можем начать переговоры с этими компаниями, чтобы наши порты сотрудничали с ними. Цены на их акции, несомненно, вырастут благодаря этим переговорам. Но мы не будем подписывать с ними никаких договоров и затягивать этот вопрос". После того, как все сбросят свои акции, мы объявим, что наши переговоры сорвались, и цены на акции упадут еще больше!" сказал Ли Цзекай.
 
 "Таким образом, кто еще захочет останавливаться в наших портах? Мы не можем этого сделать. Это повредит репутации нашей компании. Мы просто используем часть наших средств для покупки их акций, а на остальной части получим прибыль".
 
 Как мы можем не участвовать, когда столько влиятельных семей из Макао и Гонконга уже приняли участие? На этот раз нам не нужно ничего делать, а просто следовать за остальными, чтобы заработать деньги".
 
 Примечания переводчика: Манипулирование рынком со стороны магнатов. MitsuiChemicals
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Mitsui_Chemicals
 
 Виктор Ли Цзар Куой (Ли Цзэчжу, как в этом романе)
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Victor_Li_Tzar-kuoi
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082586
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      Необыкновенный генийГлава 694 - Богатый дурак (часть 1 из 2) Купи мне кофе или дай чаевые или .
 
 Фэн Юй вернулся в Пекин после того, как разобрался со всеми инвестициями, так как ему нужно было сдавать экзамены. Ему не нужно беспокоиться о своих инвестициях, потому что семья Фу поможет ему следить за рынком. Когда цена будет подходящей, все сбросят свои акции. Многие влиятельные семьи Гонконга сотрудничали друг с другом, чтобы заработать на фондовом рынке США. Их целью были японские компании, и это была идея Фэн Юя.
 
 Фэн Юй хотел посмотреть, насколько могущественны эти семьи, когда они объединят свои силы. Он также хотел узнать, готовы ли эти семьи загладить свои обиды друг на друга ради прибыли. Он не хочет, чтобы какие-либо из этих семей создали проблемы во время возвращения Гонконга в состав Китая через два года.
 
 Судя по нынешней ситуации, все выглядит прекрасно. Может быть, это из-за семьи Фу или семьи Ли, которые участвовали в этой операции. А может быть, все были заинтересованы в получении денег и пребывали в хорошем настроении. В общем, все шло по плану.
 
 Теперь у Фэн Юя появилась новая цель. Он собирался сделать что-то грандиозное!
 
 ......
 
 Виктор, ответственный за работу Pfizer в Китае, находился в новом районе вилл в Лиан Ган. Он ждал большого босса. Того, кто имеет значительное влияние в Китае. Большого босса с мощной финансовой поддержкой.
 
 Виктор слышал об этом большом боссе, но не встречался с ним раньше. Он слышал, что этот большой босс был очень малоизвестен, никогда не появлялся на телевидении и не имел фотографий, опубликованных в газетах. Ходили слухи, что фотография этого человека появилась в нескольких гонконгских журналах, но это могло быть неправдой.
 
 Компания Pfizer вышла на рынок Китая довольно давно. С начала восьмидесятых годов компания Pfizer начала продавать свои лекарства в Китае. Примерно в конце восьмидесятых годов они открыли в Китае современную фармацевтическую фабрику Lian Gang. Здесь же находилась штаб-квартира Pfizer в Китае.
 
Через два года компания Pfizer откроет еще один завод в Сучжоу. Этот новый завод производит лекарства пищевого типа. После того, как в течение последних двух лет подавлялось производство биологически активных добавок, лекарства пищевого типа хорошо продавались. Импортируемые компанией "Пфайзер" препараты для питания также хорошо продавались. Виктор слышал, что за всем этим стоит большой босс.
 
 Тот, кто мог влиять на всю страну. Даже Pfizerc не мог этого сделать! Ходили слухи, что в Китае было много "красных семей". Возможно, этот человек принадлежит к одной из таких семей?
 
 Когда Виктор уже начал терять терпение от ожидания, он увидел несколько машин, подъезжающих к его вилле. Это были лучшие машины в Китае. Но одна из машин в центре была моделью, которую раньше не видели в Китае.
 
 Машины остановились, и десятки мужчин в черных костюмах вышли из машин спереди и сзади. Они осмотрели окрестности, один из них достал рацию и крикнул: "Безопасно!"
 
 Водитель автомобиля в центре вышел из машины и побежал открывать пассажирскую дверь. Рукой он заблокировал крышу автомобиля, а нога вытянулась из машины. Кожаные туфли были начищены до блеска.
 
 Одет этот человек был действительно как большой босс. На его брюках не было ни единой складки. Но когда Виктор увидел лицо этого человека, он был ошеломлен. Почему этот человек был так молод? Неужели этот большой босс должен быть стариком? Даже если он был молод, он также должен быть средних лет. Этому человеку, вышедшему из центрального автомобиля в окружении телохранителей, на вид было около 20 лет.
 
 Телохранитель, стоявший позади Фэн Юя, помог ему надеть длинный плащ, и Фэн Юй медленно пошел к Виктору.
 
 Виктор сразу же подошел к Фэн Юю и протянул обе руки. Он боялся, что если будет медленно подходить к нему, то Фэн Юй может счесть его грубым. Он слышал, что китайцы много говорят о "лице", и все успешные бизнесмены в Китае хотят иметь "лицо".
 
" Но это была всего лишь обычная встреча в первый раз, была ли необходимость в таком экстравагантном внешнем виде?
 
 Виктор также слышал, что эта вилла принадлежит большому боссу. В США для богатых людей было нормальным покупать виллы. Но он никогда не видел, чтобы кто-то покупал всю территорию виллы. Вся территория виллы была больше, чем любое поместье, принадлежащее многим магнатам. К таким людям нужно относиться с уважением. Этому Виктор научился за годы жизни в Китае. Если он даст другой стороне "лицо", то они смогут хорошо поладить, и переговоры пройдут легче. "Здравствуйте, мистер Фенг. Я Виктор". сказал Виктор на своем мандаринском языке со странным акцентом.
 
 "Господин Виктор. Приятно познакомиться. Сейчас так холодно. Вам не нужно принимать меня на улице. Давайте сначала зайдем внутрь". Фэн Юй рассмеялся и ответил на китайском языке. Да. Теперь Фэн Юй был похож на человека, который не понимает английского языка.
 
 Увидев, что Фэн Юй вежливо с ним разговаривает, Виктор почувствовал облегчение. С этим человеком должно быть легко найти общий язык.
 
 "Господин Фэн, я слышал, что вы пригласили меня сюда, чтобы обсудить деловую сделку?" спросил Виктор, войдя на виллу. Сотрудники господина Фенга связались с ним и сказали, что господин Фенг заинтересован в обсуждении с ним деловой сделки. Если он сможет представлять компанию Pfizer и заключит эту сделку, его смогут перевести обратно в США, и ему не нужно будет оставаться так далеко от дома.
 
 Кроме того, семья Виктора все еще находится в США, и он очень скучает по жене и детям.
 
 Фэн Юй поднял брови и сказал: "Верно. У меня есть деловая сделка, которую я хочу обсудить с вами. Это должна быть деловая сделка для Pfizer".
 
 Виктор был взволнован, когда услышал слова Фэн Юя. Если это сделка с Pfizer, значит, она должна стоить много. По тому, как он говорил и действовал, он понял, что Фэн Юй обладает сильным влиянием и властью. "Что это за сделка? Вы думаете о создании совместной фармацевтической фабрики с нами?
 
" Компания Pfizer уже открыла свою фабрику в Китае, и ей нужно было наладить каналы сбыта своей продукции. Фэн Юй должен был знать, что консигнация продукции Pfizer невозможна, и разговор должен был идти о создании совместного предприятия.
 
 В Китае было много бизнесменов, которые были богаты, но не обладали технологиями. Большинство из них предпочитают инвестировать в совместные предприятия с иностранными фирмами. Многие бизнесмены уже обращались к Виктору, но получили отказ. Это было связано с тем, что эти бизнесмены не были достаточно влиятельными. Pfizer не будет работать с обычными бизнесменами. Если бы они искали делового партнера, то это должна быть самая известная компания Китая!
 
 Как выяснил Виктор, этот Фэн Юй был самым влиятельным бизнесменом из всех, кого он встречал, и соответствовал требованиям, предъявляемым штаб-квартирой его компании. Было бы лучше, если бы Фэн Юй все же имел какую-то политическую поддержку.
 
 Фэн Юй покачал головой. "Завод совместного предприятия? Мне это неинтересно. У меня есть своя фармацевтическая фабрика, и она самая большая в Китае. Я не испытываю недостатка в деньгах, и мне нет необходимости создавать совместные предприятия с другими".
 
 Глаза Виктора расширились. Этот человек владеет самой большой фармацевтической фабрикой в Китае? Шанхайская фармацевтическая компания или фармацевтическое предприятие города Бинг?
 
 "Господин Фэн, ваша фабрика?"
 
 "Bing City Pharmaceutical. Я приобрел и реструктурировал эту фабрику в прошлом году. Сейчас дела идут хорошо. Наша продукция также экспортируется в западные страны. Мы, несомненно, скоро станем номером один в фармацевтической промышленности Китая". Фэн Юй ответил с гордым видом.
 
 "Раз господин Фэн не заинтересован в создании совместного предприятия с нами, тогда в чем мы сотрудничаем?" Виктор не мог скрыть разочарования на своем лице. Что еще они могли обсуждать, кроме совместного предприятия?
 
 "Я не говорил, что мы собираемся сотрудничать. Я только хотел спросить о запатентованной формуле лекарства Pfizer. Я слышал, что у Pfizer есть патенты на многие лекарства. Не могли бы вы продать нам несколько?
 
 Я готов заплатить за него высокую цену!" сказал Фэн Юй и махнул рукой. Он пытался показать, что богат.
 
 Что? Этот господин Фэн хотел купить патенты Pfizer? Примечания переводчика: Я не уверен, где находится Лиан Ганг. Но первый завод Pfizer в Китае был открыт в Даляне, городе в провинции Ляонин. Далянь находится недалеко от Северной Кореи. Красные семьи - это семьи генералов Народно-освободительной армии. Их второе и третье поколения до сих пор пользуются особыми привилегиями и имеют сильное влияние на центральное правительство. На самом деле, многие высокопоставленные чиновники в Китае были потомками этих генералов. https://en.wikipedia.org/wiki/Dalian
 
 Pfizer
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Pfizer
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082587
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      Необыкновенный генийГлава 695 - Богатый дурак (часть 2 из 2) Купите мне кофе или дайте чаевые или .
 
 Компания Pfizer была одной из ведущих фармацевтических компаний в мире. Хотя она не была самой большой в мире, она была примерно такой же, как и остальные ведущие фармацевтические компании. Она была основана в прошлом веке. Она начинала как небольшая химическая фабрика, а затем занялась фармацевтической промышленностью. Во время Гражданской войны компания процветала и стала одной из крупнейших фармацевтических компаний в США.
 
 Позже был открыт антибиотик, и компания Pfizer начала проводить исследования в этой области. Pfizer медленно растет и становится одной из ведущих компаний по производству антибиотиков.
 
 Это было примерно в то время, когда началась Вторая мировая война. Pfizer начала поставлять пенициллин по низкой цене для армии США и впоследствии стала крупнейшим поставщиком пенициллина во время войны. Это привело к еще большему росту компании. После этого компания Pfizer успешно разработала окситетрациклин, тетрациклин и пироксикам. Все эти препараты принесли компании высокую прибыль.
 
 В настоящее время большинство китайских препаратов Окситетрациклин, Тетрациклин и т.д. были произведены компанией Pfizer. Тетрациклин был дешевым и эффективным препаратом, и он стал широко применяться в Китае. Это также привело к тому, что у людей появилась тетрациклиновая пигментация зубов.
 
 Компания Pfizer увидела преимущества разработки лекарств и использовала свои средства для исследований и разработки новых лекарств. В центре их внимания были лекарства, которые будут востребованы в больших объемах по всему миру.
 
 Например, лекарства от давления, лекарства от холестерина, обезболивающие и противовоспалительные препараты. Они также производят самые современные антибиотики и противораковые препараты. У компании Pfizer были хорошие результаты. Они постоянно разрабатывали новые препараты, и каждый новый препарат приносил компании высокую прибыль. Pfizer смогла стать одной из ведущих фармацевтических компаний потому, что ей принадлежит множество запатентованных лекарств. Срок защиты лекарств и препаратов составлял 20 лет. В течение этих 20 лет Pfizer смогла получить высокую прибыль от продажи этих лекарств.
 
 Даже после нескольких лет защиты они все равно смогут получать высокую прибыль, поскольку они усовершенствовали производство этих препаратов и смогли производить их в больших объемах. В сочетании с брендом и репутацией Pfizer их лекарства продавались очень хорошо. Теперь господин Фенг хотел купить их патенты? Как это возможно? Это было неслыханно, чтобы компания Pfizer продавала свои патенты, если только патентная защита не подходила к концу. "Господин Фенг, я не могу принять такое решение, потому что патенты являются главным активом нашей компании", - ответил Виктор.
 
 Фэн Юй показал недовольное выражение лица: "Активы должны продаваться для получения прибыли. Вы до сих пор не выслушали мое предложение. Откуда вы знаете, что ваша компания не согласится? Кроме того, вы все еще не продали ни одной запатентованной формулы?".
 
 То, что сказал Фэн Юй, было правдой. Разработка лекарств и подача заявок на патенты были направлены на создание богатства. Они не утверждали, что их лекарства принесут пользу человечеству. Если бы они могли продать свои патенты по высокой цене, они бы так и сделали. Но все лекарства компании Pfizer были очень прибыльными и пользовались спросом во всем мире. Зачем им продавать запатентованные формулы этих лекарств другим?
 
 Однако они могли бы продать разрешение на использование этих патентов. Если бы Виктор смог договориться о высокой плате за разрешение на использование этих патентов, возможно, компания дала бы ему какое-то вознаграждение. Он не хочет никаких денежных вознаграждений. Он только хочет, чтобы его перевели обратно в США. Он хочет быть со своей семьей.
 
 "Мы не продавали наши запатентованные формулы раньше. Но в прошлом мы разрешали другим компаниям производить наши лекарства. Если господин Фэн хочет получить разрешение, мы можем это обсудить". ответил Виктор.
 
 Разрешение? В этом нет никакой прибыли. Большую часть прибыли заберет Pfizer. У Bing City Pharmaceutical был собственный отдел исследований и разработок, в котором работали многие ведущие ученые. Не было необходимости покупать разрешение у Pfizer.
 
 Фэн Юй заинтересовался одним видом лекарств, который все еще разрабатывался компанией Pfizer.
 
 У этого лекарства есть "побочный эффект", который эффективнее того, для чего это лекарство было разработано. Силденафил!
 
 Это был новый препарат, который все еще разрабатывался компанией "Пфайзер". Предполагалось, что он будет использоваться для лечения стенокардии, свертываемости крови и снижения артериального давления. Но после того, как препарат был разработан, результаты клинических испытаний оказались неутешительными. Этот препарат оказался неудачным. Он оказался не таким эффективным, и его не будут продавать. Но исследователи обнаружили, что многие участники клинических испытаний тайно хранили некоторое количество этого лекарства. Несколько исследователей сами попробовали принимать это лекарство и обнаружили "побочный эффект". Этот препарат был способен вызывать у мужчин буйную эрекцию.
 
 Поэтому исследователи изменили направление своих исследований и сделали этот препарат средством для лечения эректильной дисфункции. Об этом сообщили вышестоящему руководству компании Pfizer, и компания Pfizer проводила маркетинговые исследования препарата в течение трех лет.
 
 Только в начале этого года начались клинические испытания. Результаты испытаний были великолепны. Более 80% участников улучшили свое состояние после приема препарата.
 
 На рынке были аналогичные препараты, но они вводились в организм с помощью инъекций, и это было не так эффективно. Кроме того, кто захочет делать себе инъекцию перед занятием любовью? Все настроение пропадет.
 
 Фэн Юй послал своих людей связаться с компанией Pfizer и спросить, может ли он купить формулу этого лекарства. Но он узнал, что компания Pfizer уже начала испытания этого препарата. Значит, покупать его было уже поздно.
 
 Pfizer была всемирно известной компанией, и купить их формулу за деньги было невозможно. Хотя Фэн Юй сделал высокое предложение, Pfizer отклонила его. Pfizer могла продать разрешение, но не патент.
 
 Фэн Юй не был удовлетворен только получением разрешения. Он хотел большего. Он хотел владеть патентом на это лекарство. Но это было сложно. Он мог только устроить ловушку. "Виктор, ты думаешь, я тот, кто будет платить за разрешение другим? Я хочу купить несколько формул.
 
 Некоторые формулы для лекарств, которые могут лечить некоторые болезни. Неважно, что это за болезнь. Даже полуфабрикаты подойдут. Я не привередлив. Я уверен, что ваша компания будет довольна моим предложением". сказал Фэн Юй.
 
 Фэн Юй знал только, что силденафил - это ингибитор ФДЭ5. В его прошлой жизни существовало более одного вида Силденафила. Было по крайней мере два типа подобных препаратов. Фэн Юю нужно было только купить формулу ингибитора ФДЭ5. Остальные исследования будут простыми, как только он получит эту формулу.
 
 С формулой ингибитора ФДЭ5 Фэн Юй был уверен, что Bing City Pharmaceutical сможет выпустить Силденафил раньше, чем компания Ffizer. Это было связано с тем, что в Китае не такие строгие требования, как в США. Как только Bing City Pharmaceutical первой в мире выпустит этот чудо-препарат, его продажи, несомненно, будут лучше, чем у других компаний.
 
 Виктор услышал, что сказал Фэн Юй. Полуфабрикаты? Это значит, что Pfizer может продать ему большую часть своих неудачных продуктов?
 
 Господин Фэн был богат, но он был глупцом. Если он действительно купит все полуфабрикаты, то затраты компании снизятся. Виктор очень помог бы Pfizer.
 
 С таким кредитом Виктор сможет подать заявление на перевод обратно в США.
 
 "Господин Фенг, если вас интересуют наши полуфабрикаты, я могу помочь вам, обратившись в свой головной офис".
 
 Окситетрациклин
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Oxytetracycline
 
 Тетрациклин
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Tetracycline
 
 Пироксикам
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Piroxicam
 
 Ангина
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Angina
 
 Силденафил
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sildenafil
 
 Ингибитор ФДЭ5
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/PDE5_inhibitor
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      Необыкновенный генийГлава 696 - Восторженный Виктор (часть 1 из 2) Угостите меня кофе или дайте чаевые.
 
 В тот вечер Фэн Юй разрешил Виктору остановиться на его виллах и сказал ему, что если ему понравится это место, он может выбрать одну виллу. Он может отдать одну виллу ему бесплатно.
 
 Виктор был потрясен. Если бы он мог владеть виллой в этом месте, это было бы просто фантастически. Эта вилла находилась на берегу моря, и это было еще в Лянь Ганге. Штаб-квартира Pfizer в Китае также находилась в Лянь Ганге.
 
 Но американцы привыкли жить в пригородах, где меньше людей. Они предпочитают тихие районы, с хорошими пейзажами. Им не нравится, когда их беспокоят другие.
 
 Как бы то ни было, у Виктора есть машина. Хотя до офиса ему приходится добираться 1 час, его это устраивает. Если бы он мог остаться в этом районе, он мог бы попросить свою семью приехать на каникулы. Его дети любят играть со снегом зимой.
 
 Кроме того, если Виктору удастся заключить эту сделку, он сможет приобрести не только эту виллу. Вилла в Китае была отличной, но она не была так хороша, как его дом в США. Он получил бы солидное вознаграждение и переехал бы в более крупный дом в США. Он все еще мог поменять машину на лучшую для своей семьи. Вечером Фэн Юй приготовил банкет для Виктора. Виктор никогда не видел блюд, подаваемых на банкете. Он слышал, что эти блюда ели императоры сотни лет назад. Ему понравился вкус большинства блюд. Кроме того, вино, которое они пили, было сварено по технологии, передававшейся из поколения в поколение на протяжении тысячелетий.
 
 В ту ночь Виктор метался и ворочался и не мог уснуть. Он был взволнован. Не потому, что он получит повышение или награду, а потому, что после выпитого вина у него всю ночь была эрекция!
 
 Что это было за вино? Почему оно так действует? Виктора не стимулировали, а у него такая реакция?
 
 Вино во время банкета было самым ярким моментом. Фэн Юй хочет, чтобы Виктор подумал, что их чудо-лекарство - ничто в Китае.
 
 Китайцы уже изобрели это лекарство за тысячи лет до этого.
 
 Виктор вернулся в свой офис на автомобиле Фэн Юй последней модели Songjiangvehicle. Он был впечатлен. Эта машина была очень удобной. В ней даже можно смотреть фильмы! Сколько стоит этот автомобиль?
 
 В настоящее время ЖК-дисплеи использовались только в ноутбуках, а большинство ноутбуков были оснащены приводом CD-ROM. Фэн Юй использовал только самый современный DVD-привод для установки в автомобиль. Обычные автомобили в основном были оснащены радиоприемниками. Более дорогие машины были оснащены кассетными проигрывателями. Автомобиль, подаренный мастером Люби Фэн Юю, был оснащен кассетным плеером.
 
 Эта новая концептуальная модель была оснащена DVD-приводом и жидкокристаллическим дисплеем. Хотя стоимость производства этих элементов была очень высокой, они увеличили стоимость этого автомобиля. Этот автомобиль был отнесен к категории автомобилей класса "люкс".
 
 Все концептуальные автомобили были именно такими. В любом случае, он не будет производиться массово, а интерьер может быть оснащен всевозможными предметами роскоши. Автомобили также могут быть оснащены холодильниками. Но в настоящее время в этом нет необходимости.
 
 В окнах автомобиля использовалось стекло, меняющее цвет, а звукоизоляция была потрясающей. В салоне было тихо и просторно. На пассажирском сиденье было очень комфортно.
 
 После того как Виктор вышел из машины, он все еще думал об этом. Он задавался вопросом, когда он сможет снова прокатиться в этой машине. Когда он садился в эту машину, Фэн Юй вскользь сказал, что эта машина произведена его компанией и скоро будет запущена в производство. Эта модель была предназначена для состоятельных людей. Виктор не помнил точных слов Фэн Юя. Он знал только, что Фэн Юй был очень богат. Возможно, с этой машиной может сравниться только президентский автомобиль.
 
 Если компания Фэн Юя смогла наладить массовое производство этого автомобиля, то насколько мощной была его компания? Неужели технические возможности Китая достигли такого высокого уровня?
 
 Если Фэн Юй владеет такой мощной компанией по производству автомобилей и крупнейшей фармацевтической компанией в Китае, то сколько же составляет его общая чистая стоимость?
 
 Эти запатентованные лекарственные формулы, или, правильнее сказать, полуразработанные формулы, должны стоить дорого, если их продать Фэн Юю!
 
 Вернувшись в свой офис, Виктор немедленно позвонил в штаб-квартиру. Он должен сообщить об этом генеральному директору Pfizer, мистеру Джорджу.
 
 "Мистер Джордж, я Виктор. Мне нужно вам кое-что сообщить".
 
 "Виктор, у вас есть для меня хорошие новости? Готов ли отчет по продажам в Китае за этот год?". Джордж, похоже, в хорошем настроении.
 
 "Мне еще нужно 3 дня. Но в этом году продажи намного выше, чем в прошлом. Я хочу сказать тебе, что нашел влиятельного китайского босса, который заинтересован в покупке наших лекарственных формул".
 
 Виктор не сказал Джорджу, что это был Фэн Юй, который обратился к нему. Вместо этого он сказал, что это он нашел Фэн Юя. Таким образом, он получит более значительный кредит доверия. Исказив эту маленькую деталь, он показал, насколько умен был Виктор.
 
 "Влиятельный китайский босс? Что за влиятельный китайский босс? А ты говорил, что он хочет купить наши лекарственные формулы? Вы согласились? Мы, Pfizer, не продаем наши формулы и патенты". ответил Джордж. Он был слегка раздосадован.
 
 Неужели Виктор слишком долго пробыл в Китае? Он забыл о правилах компании Pfizer!
 
 "Мистер Джордж, я не соглашался продавать ему разработанные нами лекарственные формулы. Я согласился продать ему только наши полуфабрикаты", - быстро объяснил Виктор. "Полуфабрикаты? Что вы имеете в виду?" расстроился Джордж.
 
 "Полуфабрикаты - это наши продукты, которые не прошли клинические испытания, или были разработаны, но не соответствовали нашим требованиям", - сказал Виктор.
 
 "А? Кто захочет купить эти формулы?".
 
 "Да. Этот китайский бизнесмен заинтересован в покупке этих формул. Он владеет фармацевтической фабрикой, и это была одна из крупнейших фармацевтических фабрик Китая. Хотя их фабрика большая, они не могут разрабатывать собственные лекарства.
 
 Им срочно нужны новые лекарства, чтобы увеличить продажи. Нам нужно только показать им несколько отчетов о возможности успешного развития этих полуфабрикатов, и мы сможем продать их по высокой цене". Виктор взволнованно сказал.
 
 "Это...... Вы уверены?" Это был обман. Но Джордж был искушен из-за прибыли.
 
 "Я очень уверен. Этот китаец богат. Он даже владеет компанией по производству автомобилей. Эта компания также является одной из ведущих в Китае. По моим наблюдениям, этот человек щедр. Если мы сможем продать некоторые из наших полуфабрикатов и помочь компании получить прибыль! Эта сделка также может увеличить наши исследовательские фонды".
 
 Джордж был вне себя от радости. "Виктор, ты должен заключить эту сделку. Если ты сможешь продать эти формулы за 10 миллионов долларов, я переведу тебя обратно и дам тебе повышение!".
 
 "Спасибо, мистер Джордж. Предоставьте это мне!"
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 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082675

    
  





  Экстраординарный гений Глава 693


  

    
      Необыкновенный генийГлава 697 - Энтузиаст Виктор (часть 2 из 2) Угостите меня кофе или дайте мне чаевые или .
 
 Виктор позвонил руководителю отдела исследований и разработок компании Pfizer Марку. Марк получил от Джорджа указание собрать всю информацию о неудачных продуктах. Он собрал всю информацию и отправил ее Виктору по электронной почте.
 
 Виктор открыл письмо и просмотрел его.
 
 Лекарство для лечения высокого кровяного давления. Может вызвать снижение кровяного давления ниже обычного. Хотя это лекарство было эффективным, результаты клинических испытаний показали, что это лекарство не может быть выведено на рынок.
 
 Лекарство против лимфомы. Оно легко убивает здоровую лимфу и ухудшает состояние пациента. Он также снижает иммунитет пациента. Это лекарство не прошло первое испытание. Противовоспалительный препарат для лечения простатита. Вызывает большую нагрузку на почки. Это лекарство может вылечить простатит, но при этом вызвать отказ почек. Испытания были прекращены после первой фазы.
 
 Лекарство от сердечно-сосудистых заболеваний. Нет явных побочных эффектов, но эффективность этого лекарства не была заметна. После первого испытания было установлено, что это лекарство движется в неправильном направлении. За каждым перечисленным препаратом была указана причина неудач. Также были указаны затраты на исследования и разработки этих лекарств. Некоторые из разработанных лекарств были не в том направлении и не служили той цели, для которой их разрабатывали. Эти лекарства все же стоили немного денег.
 
 Некоторые из перечисленных лекарств имели побочные эффекты и не смогли пройти проверку FDA США. Исследователи компании Pfizer не смогли найти способ снизить побочные эффекты, и все их усилия по разработке этих лекарств были напрасны. Стоимость НИОКР для этих лекарств составила более 100 миллионов долларов США. Марк сказал Виктору, что этот список - лишь часть лекарств, которые были признаны неудачными. Если они включат все остальные полуразработанные лекарства, то затраты будут намного больше.
 
Эти лекарства, попавшие в список, в основном использовались новыми исследователями для практики. Это было обычным явлением в НИОКР. Иногда эффект и ресурсы тратились впустую, когда конечный продукт не служил той цели, для которой он был разработан. Но если конечный продукт был успешным, отдача от него могла превышать затраты более чем в 100 раз. В прошлом затраты на разработку этих неудачных продуктов не могли быть возмещены. Но сегодня, сказал Виктор, китайский бизнесмен хочет купить эти неудачные продукты. Глупый китайский бизнесмен был готов купить формулу этих неудачных продуктов по высокой цене!
 
 Хотя Марк не был убежден, он все же последовал указаниям Джорджа и составил список для Виктора. Если бы Виктор смог продать формулы этих неудачных продуктов, они смогли бы получить больше средств на исследования для новых проектов. Зарплата всех исследователей зависит от успеха их исследований и разработок в Pfizer. Виктор прочитал список и переложил его, прежде чем позвонить Фэн Ю.
 
 "Господин Фенг, я Виктор. Я убедил своего генерального директора продать вам часть наших исследований. Когда вы можете встретиться для обсуждения?".
 
 Виктор был впечатлен Фэн Юем. Он видел, что Фэн Юй передвигался с транспортом, и его окружали десятки телохранителей. В Китае огнестрельное оружие было запрещено. Но костюмы этих телохранителей были выпуклыми, и казалось, что под ними скрывается оружие.
 
 Фэн Юй был вне себя от радости, когда ему позвонил Виктор. Его первый шаг был признан успешным.
 
 Фэн Юй немедленно вызвал своих людей, чтобы они сопровождали его на встречу с Виктором. Он также нанял переводчика, хотя в нем не было необходимости.
 
 ......
 
 "Господин Фэн, я все еще на работе и не могу покинуть свое рабочее место. Спасибо, что зашли ко мне в офис?" вежливо сказал Виктор. Это была всего лишь поездка в его офис в Pfizer. Нужно ли было приводить с собой столько людей? Фэн Юй поднял брови. Этот Виктор был очень вежлив.
 
 "Все в порядке. Если вы можете покидать свой офис, когда захотите, вас также не отправят в Китай, чтобы вы руководили операциями здесь. Нужные мне вещи готовы?" нетерпеливо спросил Фэн Юй.
 
"Господин Фэн, не волнуйтесь. Это список, предоставленный моей компанией. Пожалуйста, взгляните и посмотрите, какие лекарства вас интересуют", - Виктор передал Фэн Юю лист бумаги формата А4.
 
 Фэн Юй просмотрел список и увидел лекарство от сердечно-сосудистых заболеваний. Но он знает, что Силденафил не был включен в список.
 
 Фэн Юй сделал вид, что не понял список, и обратился к своему переводчику: "Помогите мне взглянуть. Что написано в этой бумаге?"
 
 Переводчик читал список, пока секретарь Виктора наливал кофе для Фэн Юя. Виктор пригласил Фэн Юя попробовать кофе. Фэн Юй сделал глоток. В кофе было добавлено слишком много сахара и молока. Секретарша Виктора испугалась, что Фэн Юй не привык к вкусу кофе, и добавила больше сахара и молока. Но с большим количеством сахара и молока вкус кофе стал странным.
 
 Фэн Юй и Виктор некоторое время болтали, и во время беседы Фэн Юй "случайно" упомянул, насколько он богат. Виктор все это время улыбался.
 
 "Господин Фэн, в списке есть 3 вида лекарств. Эти лекарства используются для лечения высокого кровяного давления, сердечно-сосудистых заболеваний и лимфомы. Но все эти лекарства еще не разработаны успешно. Она остановилась на полпути". Переводчик прошептал Фэн Юю на ухо. Фэн Юй притворно нахмурился. "Незавершенный продукт? Это все полуразработанные препараты? Начались ли клинические испытания?"
 
 "Это не указано в списке".
 
 Фэн Юй повернулся к Виктору: "Господин Виктор, прошли ли эти препараты клинические испытания?"
 
 Виктор покачал головой. "Моя компания не будет продавать препараты, если они прошли клинические испытания. Они все еще находятся на стадии разработки. Из-за ограниченности ресурсов и смены направления деятельности нашей компании, разработка этих лекарств была остановлена. Поэтому мы готовы продать их вам".
 
 Ограниченные ресурсы? Смена направления деятельности компании? Чушь!
 
 Эти лекарства должны были пройти через клинические испытания и выяснить, что они неэффективны или имеют слишком много побочных эффектов. Pfizer - крупная фармацевтическая компания.
 
 Даже если им придется прекратить исследования и разработки этих препаратов, они могут продать их другим фармацевтическим фабрикам или лабораториям. Виктору не обязательно продавать их в Китай. Pfizerc легко может продать эти исследования компаниям в США.
 
 "Господин Виктор, существует только 3 вида лекарств? Нас не интересуют противораковые препараты. В настоящее время в мире не существует эффективных противораковых препаратов. Если исследования вашей компании в этом препарате не вызовут проблем, вы все не остановите разработку этого лекарства. Что касается двух других препаратов, которые используются для лечения высокого кровяного давления и сердечно-сосудистых заболеваний, мне нужна более подробная информация об исследованиях. Я попрошу моих исследователей просмотреть информацию, прежде чем я смогу принять решение". Фэн Юй сказал после того, как сделал вид, что обсуждает что-то с человеком рядом с ним.
 
 "Это..... Хорошо. Но информация не может быть вынесена за пределы нашей фабрики. Я могу привести ваших исследователей в нашу лабораторию, чтобы они посмотрели. Они поймут, сколько стоит этот препарат, когда увидят данные исследований", - ответил Виктор. Если он даст Фэн Юю информацию и данные, исследователи Фэн Юя могут обнаружить, что эти лекарства не будут успешно разработаны.
 
 Фэн Юй притворился обеспокоенным. "Нам все еще нужно идти в вашу лабораторию? Хорошо. Но не могли бы вы приготовить больше лекарств? Это пустая трата времени - посещать вашу лабораторию только ради двух лекарств!"
 
 Hahahahaha....... Фэн Юй знал, что Виктор никогда не даст ему данные исследований. Что Фэн Юй хотел, так это посетить лабораторию Pfizer. Виктор наконец-то пригласил его посетить его лабораторию. Мне будет легче иметь дело с этими занудами-исследователями, чем с бизнесменом!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенного гения" и 4 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
$50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082676

    
  





  Экстраординарный гений Глава 694


  

    
      Необыкновенный генийГлава 698 - Чартерный рейс Купите мне кофе, дайте чаевые или...
 
 Чтобы показать, насколько он состоятелен, Фэн Юй должен был позаботиться о многих деталях. Например, супермагнат никогда не полетит на самолете вместе с другими. В США у многих магнатов есть свои личные самолеты. Но в Китае это невозможно. Семья Фу и семья Ли также имеют свои частные самолеты. Но их самолеты не подходили для полетов на большие расстояния. Поэтому Фэн Юй решил заказать чартерный рейс!
 
 ......
 
 "О чем, черт возьми, ты думаешь? Даже если ты собираешься в США, есть ли необходимость в чартерном рейсе? У тебя слишком много денег, и ты не знаешь, как их потратить?" Хоу Хайтао ворчал.
 
 "Просто скажи мне, можешь ли ты мне помочь или нет. Это очень важно. Я собираюсь встретиться с важным клиентом. В США имидж компании очень важен. Это также покажет им нашу финансовую мощь". Фэн Юй ответил.
 
 "Тогда просто иди и зафрахтуй рейс. Почему ты ищешь меня? Пытаешься попросить меня помочь тебе получить скидку?" Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Юя, потеряв дар речи. Сколько людей вы собираетесь привезти в США? Вы действительно собираетесь зафрахтовать рейс?
 
 "Откуда вы знаете? Мне нужен самолет с самой большой секцией первого класса. Кроме того, мне нужно сначала встретиться со всеми членами экипажа. Мне нужно передать им некоторые инструкции".
 
 Хоу Хайтао настороженно посмотрел на Фэн Юя. "Ты думаешь сделать что-то плохое? Какие инструкции ты собираешься им дать? Ты же не знаешь, как управлять самолетом!"
 
 "Это связано с бизнесом. Я не могу рассказать вам все. Эти иностранцы очень высокомерны. Они могут найти недостаток в малейшей детали и потребовать жестких условий. А может быть, наши разговоры в самолете прослушиваются экипажем?" Фэн Юй начинает говорить глупости. Он всего лишь хочет попросить экипаж помочь ему устроить шоу.
 
 "У вас всегда есть всевозможные причины. Я помогу тебе разобраться".
 
 "Не просто проси. Ты должен убедиться, что этот вопрос решен. Это очень важно для меня! Это касается моего "лица". "
 
 Хоу Хайтао гневно посмотрел на Фэн Юя. "Я так и знал.
 
 То, что ты сейчас сказала, это все ерунда! Ты просто хочешь хорошо выглядеть перед другими!"
 
 "Просто поторопись. Я жду. Будет лучше, если рейс будет назначен на завтрашнее утро".
 
 Хоу Хайтао связался с руководителем Beijing Capital Airlines и рассказал ему о просьбе Фэн Юя. Фэн Юй хочет зафрахтовать самолет с большим количеством мест первого класса из Пекина в Нью-Йорк. Желательно завтра утром.
 
 А? Чартерный рейс?
 
 Руководитель Beijing Capital Airlines был ошеломлен. У китайских чиновников действительно есть личные самолеты, когда они находятся при исполнении служебных обязанностей. Некоторые туристические агентства бронируют для своих клиентов все места в эконом-классе. Но он никогда не слышал, чтобы кто-то арендовал весь самолет для деловой поездки! И он все равно просит самолет с наибольшим количеством мест первого класса!
 
 "Старина Хоу, если весь рейс зафрахтован, мы должны включить в стоимость билета стоимость каждого места в самолете. Это будет безумная сумма".
 
 Хоу Хайтао посмотрел на Фэн Юя, а затем сказал: "Хватит меня бить. Ваши билеты из Пекина в Нью-Йорк хорошо продаются? Дайте мне скидку. Я скажу ему, чтобы он пользовался вашими авиалиниями, когда сотрудники его компании отправляются в деловые поездки".
 
 Авиакомпании теперь работали как частные компании. Билеты уже продавались со скидкой, так как самолеты всегда были не заполнены. Хотя Хоу Хайтао постоянно говорил, что Фэн Юй тратит деньги впустую, он все равно старался помочь ему получить скидку.
 
 "Хорошо, тогда. Я дам тебе 15% скидку. Что это за компания? Как получилось, что ему понадобился чартерный рейс?"
 
 "Компания Фэн Юя".
 
 "Фенг Ю? Какой Фэн Юй?"
 
 "У кого вы покупали самолеты в Советском Союзе?" Хоу Хайтао напомнил ему.
 
 "Тот Фэн Юй из "Тай Хуа Трейдинг"?"
 
 "А ты как думаешь? Кроме этого Фэн Юя, кто еще может заставить меня называть тебя? Хорошо. Я оставлю все на тебя. Давайте встретимся после обеда. Мне нужно еще кое-что с тобой обсудить".
 
 ......
 
 "Мистер Фенг, что вы сказали? Вы зафрахтовали рейс в Нью-Йорк?". Виктор был шокирован. Насколько богат был Фэн Юй? Была ли необходимость в чартерном рейсе, когда он отправлялся за границу?
 
?
 
 "У нас здесь довольно строгая авиационная безопасность. Я хотел купить частный самолет, так как не люблю путешествовать с незнакомыми людьми. Поэтому я заказываю билеты на самолет каждый раз, когда путешествую. В любом случае, это не очень дорого". Фэн Юй небрежно ответил.
 
 Арендовать самолет не дорого? Даже если расходы на жизнь в Китае были намного ниже, чем в США, но авиабилеты были намного дороже, чем в США. Это было экстравагантное поведение, и это все еще был дальний перелет!
 
 "Господин Фэн, пожалуйста, воспользуйтесь специальным входом здесь". Стюардесса подвела их к специальному входу в аэропорту.
 
 Ряд телохранителей подошел и поднялся на борт самолета для проверки безопасности, после чего Фэн Юй и Виктор вошли в самолет. Еще одна группа людей поднялась на борт самолета и расположилась сзади.
 
 "Господин Виктор, на борту есть кофе, сигары, вино, сигареты. Если вам что-нибудь понадобится, просто дайте знать стюардессе". "О, хорошо. Я так и сделаю." Виктор кивнул. "Мистер Фенг, все на борту, и мы можем отправляться в любое время". Мужчина в форме пилота подошел и сообщил.
 
 "Пойдемте." Фэн Юй кивнул. Он притворился, что знаком со всеми этими операциями.
 
 Самолет взлетел, и стюардесса подошла к нему: "Господин Фэн, все как обычно?".
 
 Фэн Юй кивнул. Стюардесса налила чашку чая для Фэн Юя, а затем повернулась к Виктору. "Сэр, что бы вы хотели?"
 
 "Кофе".
 
 Для Виктора это было открытием. Это был настоящий магнат. Фэн Юй, должно быть, заказывает чартерные рейсы, когда путешествует. Даже стюардессе не нужно спрашивать, она знает, что он хочет. Кроме того, Фэн Юй смог получить паспорта для стольких людей за короткое время. Это показывает, насколько влиятельным был Фэн Юй.
 
 В течение многих лет Виктор чувствовал гордость в Китае, потому что он был американцем. Его страна была могущественной, а он - богатым. Но после сегодняшнего дня он не смел быть высокомерным и гордым в Китае. Китай был загадочной страной. Кто бы мог подумать, что в Китае есть кто-то настолько богатый и влиятельный.
 
 "Мистер Виктор. Это скучно. Может, сыграем в покер?" спросил Фенг Юаск.
 
 "Покер?
 
 Наши правила должны отличаться от китайских". Виктор замолчал. Но лететь было больше 10 часов, и ему нечем было заняться.
 
 "Как насчет блэкджека? Правила должны быть такими же". Фенг Юлауг вздохнул и махнул рукой. К нему подошел мужчина в форме дилера. Особенностью униформы дилера было отсутствие карманов. Виктор нахмурился. Кто берет с собой дилера в путешествие? Этот Фэн Юй любит играть в азартные игры?
 
 "Господин Виктор, будет скучно, если мы будем играть в блэкджек без ставок". Фэн Юй улыбнулся и посмотрел на Виктора.
 
 Виктор несколько раз бывал в Лас-Вегасе и любил азартные игры. Но он знал, что его ставка ничто по сравнению с Фэн Юем.
 
 "Господин Фэн, у меня нет с собой много денег".
 
 "Все в порядке. Мы просто играем для удовольствия. Как насчет 400 долларов за ставку? Я буду банкиром. Если ваши люди заинтересованы, они тоже могут присоединиться". сказал Фэн Юй. Он предложил 400 долларов США за ставку, потому что в блэкджеке выплата составляет 1,25 раза, 1,5 раза и удвоение. Будет легче рассчитать, если это будет 400 USD.
 
 400 ДОЛЛАРОВ США? Это не считалось большой суммой, и Виктор мог себе это позволить. Он кивнул, но не попросил своего помощника присоединиться. Он чувствовал, что Фэн Юй был просто вежлив и не имел в виду, когда сказал попросить своего помощника присоединиться.
 
 "Хорошо. Давайте сыграем несколько игр для развлечения".
 
 Примечания переводчика:
 
 BeijingCapital Airlines
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Beijing_Capital_Airlines
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082677
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      Необыкновенный генийГлава 699 - Счастливый Виктор
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй легонько постучал по столу, показывая дилеру, чтобы тот начинал.
 
 Дилер открыл колоду новых карт и вытащил джокера. Затем он разложил карты лицевой стороной вверх, чтобы Фэн Юй и Виктор могли проверить. Виктор взглянул и кивнул. Фэн Юй даже не взглянул на карты. Дилер некоторое время тасовал карты, а затем раздал их.
 
 Первая карта, которую получил Фэн Юй, была туз пик, а вторая - бубновая К. В своей первой игре он получил блэкджек. Виктор получил только 13. Согласно правилам, Фэн Юй выиграл двойную ставку.
 
 Фэн Юй рассмеялся. "Мне сегодня везет".
 
 Виктор достал 800 долларов и неохотно отдал их Фэн Юю. Он дал сигнал дилеру продолжать.
 
 Во втором раунде Фэн Юй получил Q и 10, и он махнул рукой, показывая дилеру, что будет стоять. Виктор нахмурился. Фэн Юй получил 20. Как получилось, что Фэн Юю повезло? Он посмотрел на свои карты. Это была пара J. Он тоже получил 20. Теперь у Виктора есть несколько вариантов. Во-первых, он может перестать просить карты, и этот раунд закончится вничью. Но если это будет ничья, то считается, что банкир выиграл. Другой вариант - получить еще одну карту, надеясь на туза. Но вероятность этого была невелика.
 
 Но у Виктора остался третий вариант. Он получил две одинаковые карты, и он может решить разделиться. Но его ставка увеличится.
 
 Виктор решает разделить карты и ставит еще 400 долларов.
 
 После разделения Виктор получил еще 2 J! Он был удивлен. Он получил все 4 J из колоды карт. Виктор был обеспокоен. Он мог продолжать делить карты или признать свой проигрыш.
 
 "Ах, мистер Виктор, вам действительно повезло. Вы взяли все J из колоды. Это такая редкость". Фэн Юй специально сказал.
 
 Повезло? подумал Виктор. Точно. Я смог получить все 4 J. Значит, сегодня у меня счастливый день. Может быть, в следующий раз мне выпадет A.
 
 Виктор решил разделить карты и увеличил свои ставки еще на 800 долларов. Теперь он играл на 4 руки. Дилер начинает сдавать карты.
 
 Первая карта, которую получил Виктор, была 4, и он должен получить больше карт, если нет, то он проиграет. Следующей картой на второй руке была 8. Картой на третьей руке была 6, а на четвертой - 2.
 
 Все руки были меньше 21, и Виктор должен бить все 4 руки.
 
 Виктор постучал по столу: "Продолжайте!".
 
 На первой руке выпала семерка, а общая сумма составила 21! Виктор чуть не подпрыгнул от возбуждения. Но, согласно правилам, выплата составляла всего 1,25 раза.
 
 На второй руке выпала тройка, и снова 21! Неужели мне сегодня так повезло?".
 
 На третьей руке выпала пятерка, и итог был 21! На четвертой руке выпала 9, и общая сумма составила 21!
 
 Виктор получил 21 за все 4 руки, а выплаты за все 4 руки составили 1,25. Фэн Юй потерял 2 000 долларов США!
 
 "Хахаха, похоже, мне сегодня везет". Виктор собирался громко рассмеяться, но тут же остановился. Он боялся рассердить этого китайского бизнесмена.
 
 Фэн Юй небрежно сказал: "Я впервые в жизни вижу эти карты. Вам действительно повезло. 2 000 ДОЛЛАРОВ США? Вот."
 
 Виктор с радостью взял деньги и попытался скрыть улыбку на лице.
 
 После двух раундов дилер достал новую колоду карт, и один из исследователей Фенг Ю подошел к нему и сказал. "Могу ли я присоединиться? У меня с собой несколько тысяч юаней. Я могу сыграть несколько партий".
 
 Фэн Юй кивнул: "Будет весело, если больше людей будут играть. Если кто-то еще хочет поиграть, можете просто присоединиться". Фэн Юй сказал остальным.
 
 Виктор некоторое время колебался, а затем махнул рукой своему помощнику, приглашая его присоединиться. Теперь в игре было 6 человек.
 
 Поскольку в предыдущей игре Виктор получил 21 очко, по правилам он стал банкиром.
 
 В следующей игре Виктор получил блэкджек и выиграл. Каждый должен был заплатить ему двойную сумму.
 
 Виктор возбужденно смеялся. В следующих играх Виктор то выигрывал, то проигрывал. Но выигрышей было больше, чем проигрышей. В течение часа переводчик, научный сотрудник и три телохранителя Фэн Юя потеряли почти все свои деньги.
 
 Исследователь посмотрел на Фэн Юя и спросил: "Босс, могу ли я получить аванс?".
 
Фэн Юй достал из сумки 10 000 долларов США и передал их тому исследователю. "Какой аванс? Я попросил вас всех сыграть со мной в карты, чтобы скоротать время. Даже если я выиграю, сколько я смогу выиграть у вас всех?".
 
 После еще нескольких игр начальник телохранителей также потерял все свои деньги, и Фэн Юй отдал ему 10 000 долларов США. После него переводчик Фэн Юя также проиграл все свои деньги. Фэн Юй также дал ему 10 000 долларов США.
 
 Виктор и его помощник продолжали выигрывать. Виктор несколько раз получил 21 и выиграл довольно много.
 
 К полудню, после двух часов игры в блэкджек, Виктор выиграл 70 000 - 80 000 долларов США.
 
 Стюардесса подошла и спросила, не хотят ли они пообедать. Виктор не чувствовал голода. Он был в ударе и хотел выиграть еще. За два часа Виктор выиграл больше, чем его двухмесячная зарплата!
 
 Но когда Виктор увидел, что Фэн Юй и остальные выглядят уставшими, он не стал просить их продолжать.
 
 Стюардесса подала обед. Обед был слишком роскошным. Все блюда были приготовлены шеф-поваром из 5-звездочного отеля. Виктор чувствовал, что ему очень повезло, что он путешествовал с Фэн Юем.
 
 Эти несколько дней были самыми счастливыми в жизни Виктора. Он выиграл неплохую сумму в утреннем блэкджеке. Если завтра ему удастся заключить сделку с Фэн Юем и продать ему эти бесполезные формулы, он сможет получить перевод в США и повышение по службе!
 
 Похоже, что после встречи с Фэн Юем удача изменилась. Он надеется, что удача будет сопутствовать ему всегда.
 
 После обеда исследователь и переводчик пошли в ванную комнату. В ванной переводчик сказал исследователю: "Профессор Ван, вы сейчас выглядите слишком спокойным. Вы тогда потеряли довольно большую сумму, как вы можете вести себя так?".
 
 "Разве менеджер Фэн не сказал, что он покроет все наши убытки?" недовольно ответил профессор Ван. Как переводчик может задавать ему вопросы?
 
 "Разве менеджер Фэн не сказал вам, что вы можете оставить себе и все выигрыши? Это все доллары США. Текущий курс обмена составляет 1 доллар США за 8 юаней. Вы знаете, сколько вы потеряли?".
 
 Лицо профессора Вана изменило цвет. А?
 
 Мы можем оставить себе все выигрыши? Почему никто не сказал мне об этом раньше? Я только что проиграл 30 000 долларов. Это эквивалентно более чем 200 000 юаней!
 
 Когда переводчик увидел, как изменилось лицо профессора Ванга, он почувствовал облегчение. Таким образом, Виктор ничего не заподозрит. Таким образом, Виктор не будет думать, что профессор Ванг богат и не испытывает недостатка в деньгах. Если Виктор будет так думать, то завтра никто не обратится к нему за помощью.
 
 "Профессор Ванг, не забывайте о нашем плане. Если мы добьемся успеха, наша компания будет спонсировать все ваши исследования и еще выдаст вам вознаграждение. Мы также поможем вам отправить вашего сына на учебу за границу. Не забывайте о том, что вы должны сделать!".
 
 Примечания переводчика: Правила их игры в блэкджек кажутся странными и непохожими на другие. Возможно, так играют китайцы в Китае. Все это - дело рук Pfizer? Все является частью сюжета?
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 предварительным главам "Необыкновенного гения" и 4 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082678
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      Необыкновенный генийГлава 700 - План
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или ...
 
 После обеда профессор Ванг предложил продолжить игру в карты, прежде чем Виктор успел что-то сказать. Именно об этом Виктор и думал, но постеснялся сказать. Профессор Ванг хотел выиграть немного денег. Утром ему не везло, а после обеда удача должна улучшиться. Но было странно, что утром ему не выпало ни одной хорошей карты. Даже если бы он получил 20, банкир получил бы 21. Ему действительно не везло.
 
 Переводчику и начальнику телохранителей тоже очень не везло. Фэн Юю везло так себе. Хотя он немного проиграл, но все равно играл с удовольствием. Похоже, он не возражал против потери десятков тысяч долларов США.
 
 Утром Виктор был победителем, а его ассистент тоже выиграл немного.
 
 Когда профессор Ванг и остальные проиграли более 100 000 долларов США, Фэн Юй решил, что этого достаточно. Новых карт на борту больше не было.
 
 "Все устали. Давайте сделаем перерыв. На столах стоят ноутбуки. Вы все можете поиграть в видеоигры, посмотреть телевизор или вздремнуть. Команда позовет вас, когда ужин будет готов".
 
 Виктор согласился. Он уже достаточно выиграл и хотел прекратить игру. После такого большого выигрыша он боялся потерять свой выигрыш обратно. Ассистенту Виктора не повезло так же, как Виктору. Он выиграл только чуть больше 10 000 долларов США. Виктор выиграл более 300 000 долларов США!
 
 Выигрыш такой суммы со ставок в 400 долларов за игру доказывает, насколько удачлив был Виктор!
 
 Но действительно ли Виктор был таким везучим? Конечно же, нет. Это все из-за дилера.
 
 Дилер на самом деле не был дилером. Он был фокусником, специализирующимся на карточных фокусах. Фэн Юй сказал ему, чтобы Виктор выиграл, а профессор Ван, его переводчик и начальник телохранителей проиграли. Сам он тоже должен был проиграть.
 
 Все это был заговор. Ловушка, расставленная для Виктора.
 
 Виктор с удовольствием смотрел фильм на последней модели ноутбука Lenovolaptop. Это был ноутбук, произведенный китайцами? С каких это пор Китай стал таким передовым? Виктор все еще думал, что это ноутбук IBM! Китай становится все более и более развитым.
 
Лицо профессора Ванга подергивалось. Он не ожидал, что после обеда ему так сильно повезет. Хотя Фэн Юй и сказал, что не должен возвращать ему деньги, но если он выиграет, то сможет оставить выигрыш себе. Почему же ему так не везет? Хотя он изучал химию, его математика была намного лучше, чем у обычных людей. Переводчик и телохранитель тоже вытянули длинное лицо, смотря фильм. Переводчик даже отошел в уголок покурить, прежде чем задремать.
 
 Виктор наблюдал за ними. Похоже, что люди, окружающие Фэн Юя, любят деньги.
 
 Но Фэн Юй относился к ним хорошо. Судя по тону Фэн Юя, он не просит их вернуть ему деньги. Но все они будут в неоплатном долгу перед Фэн Юем. Каждый из них потерял более 100 000 долларов США. Это была не маленькая сумма.
 
 Может быть, я смогу использовать их, чтобы узнать, чего хочет господин Фэн.
 
 Виктор улыбается. После ужина все вернулись на свои места, чтобы отдохнуть. Стюардесса разбудила их, когда они уже собирались на посадку.
 
 Когда они покинули аэропорт, было уже за полночь. Хотя у Фэн Юдо нет компаний в Нью-Йорке, у семьи Фу они есть. Поэтому там были люди, чтобы забрать его. Персонал в Нью-Йорке принял меры в соответствии с требованиями Фэн Юя. Фэн Юй хотел получить самое лучшее лечение.
 
 Виктор думал, что у Фэн Юя есть связи с мафией в США. В аэропорту его ждало слишком много людей. Даже генеральный директор Pfizer не получает такого лечения.
 
 "Я остановлюсь в отеле Hilton. Надеюсь встретиться с руководителем вашего отдела исследований и разработок завтра днем". Фэн Юй сказал Виктору.
 
 "Нет проблем. Если наш генеральный директор не в отъезде, он обязательно встретится с вами. Я свяжусь с вами завтра утром". Генеральный директор не был за границей. Он только чувствовал, что ему не нужно встречаться с Фэн Юем. В конце концов, они пытались обмануть Фэн Юя.
 
 Если бы всем занимались его люди, и если бы что-то случилось, он мог бы позволить своим людям взять вину на себя. Но если бы генеральный директор встретился с Фэн Юем, все было бы по-другому.
 
 Если что-нибудь случится, цены на акции упадут, и репутация компании пострадает.
 
 В отеле Hilton Фэн Юй позвал профессора Вана, его переводчика и начальника телохранителей, чтобы напомнить им, на что следует обратить внимание. Целью этой поездки была покупка формулы. Все остальное было неважно. Если они смогут достать эту формулу, это будет успех. Все они будут вознаграждены. Но если бы они не смогли достать эту формулу, Фэн Юй был бы в ярости. Они зря потратили время!
 
 Все они признали и сказали, что сделают все возможное, чтобы поддержать Фэн Юя. Но все они не понимали, почему Фэн Юй требует, чтобы они готовились. Но Фэн Юй сказал им, что к ним может подойти кто-то, чтобы подкупить их. Он попросил их просто принять взятку и сообщить ему. Фэн Юй даст им дальнейшие инструкции. Что касается того, почему люди хотят подкупить их, некоторые из них знали причину, а некоторые нет. Одним из тех, кто не понимал, зачем кому-то давать взятку, был профессор Ванг.
 
 ......
 
 В восемь утра Виктор отправился в свою компанию, чтобы встретиться с генеральным директором. У него даже не было времени обнять жену.
 
 Если бы эта сделка была успешной, у него было бы все время, чтобы медленно обниматься с женой.
 
 "Мистер Джордж, мистер Фенг и его команда уже прибыли. Но, как ни странно, мистер Фенг привез с собой команду телохранителей, команду медицинских исследователей и команду переводчиков. Он не привез с собой никакой переговорной команды". сообщил Виктор.
 
 Это было ненормально для деловых сделок на крупные суммы. Обычно требовалась команда переговорщиков, состоящая как минимум из 4-5 человек. Может быть, этот господин Фэн хочет сам вести переговоры?
 
 Но это было возможно. Не похоже, что Фэн Юй испытывает недостаток в деньгах, и вполне возможно, что его переводчик и медицинские эксперты были частью его переговорной команды.
 
 "Какова вероятность того, что он купит наши формулы во время этой поездки?" спросил Джордж.
 
 "Очень высокая. Он даже зафрахтовал самолет и взял с собой столько людей.
 
 Если он не хочет покупать, он не будет тратить свое время на поездку в Нью-Йорк. Я уверен, что он обязательно купит данные наших исследований, и мы сможем продать эти данные по высокой цене!" уверенно ответил Виктор.
 
 "Хорошо. Я попрошу остальных следовать вашим инструкциям. Но вы должны убедиться, что сделка состоится. Наша репутация пострадает, если другие узнают, что мы продали наши неудачные продукты другим". ответил Джордж.
 
 Виктор также знал, что если Фэн Юй узнает правду, то вина ляжет на него. Но он был уверен, что никто не узнает. Как только формулы будут проданы, он сможет получить больше выгоды.
 
 Сейчас Виктору нужно только убедиться, что ничего не пойдет не так, и как только Фэн Юй привезет данные исследований и формулы обратно в Китай, Pfizercan откажется признавать что-либо. Это ваша проблема, если лекарства, которые вы производите на основе наших данных, бесполезны. Когда вы продавали эти формулы, мы говорили молодежи, что это все полуфабрикаты".
 
 "Будьте уверены, мистер Джордж. Я позабочусь о том, чтобы эта сделка прошла гладко. Я уверен!" Виктор вспомнил выражение лица профессора Ванга и остальных, когда они потеряли деньги на борту самолета. Если ничего не получится, он сможет подкупить одного или двух из них!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082765
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      Необыкновенный генийГлава 701 - Этого слишком мало
 
 Купите мне кофе или дайте чаевые: "Мистер Фенг, это профессор Марк, ответственный за наши лаборатории. Профессор Марк, это господин Фэн из Китая".
 
 Фэн Юй пожал руку Марку, а затем повернулся к переводчику: "Как сказать по-английски "приятно познакомиться"?
 
 Переводчик сказал Фэн Юю, и Фэн Юй поприветствовал Марка по-английски. Затем Фэн Юй просто посмотрел на своего переводчика, не обращая внимания на слова Марка.
 
 "Господин Фэн, это самая большая медицинская исследовательская лаборатория компании Pfizer. У нас не только одна исследовательская лаборатория. У нас их несколько в США и в Европе. Мы вкладываем значительные средства в разработку новых лекарств. Конечно, это еще и потому, что мы одновременно исследуем множество препаратов".
 
 Фэн Юй сделал вид, что потрясен увиденным. Он сделал вид, что впечатлен масштабами компании Pfizer. Медицинский исследователь, профессор Ванг, с завистью смотрел на исследовательскую лабораторию. Виктор и Марк чувствовали гордость.
 
 Все, кто посетил лабораторию Pfizer, были впечатлены увиденным. Успех компании Pfizer был достигнут благодаря всем этим исследовательским лабораториям. "Мы можем войти и посмотреть?" вежливо спросил Фэн Юй.
 
 Виктор посмотрел на Марка, и Марк кивнул. Марк не возражал, чтобы Фэн Юй и его люди посещали его исследовательские центры, поскольку основные помещения были недоступны для посетителей. Кроме того, все важные данные были заперты. Если бы профессор Ванг мог узнать их формулы, просто бросив несколько взглядов, Фэн Юю не пришлось бы покупать формулы у них. Фэн Юй слушал рассказ Виктора о лабораториях, пока они осматривали это место. Время от времени Марк будет дополнять рассказ Виктора. Фэн Юй также проявил интерес к исследовательскому центру.
 
 После экскурсии по лаборатории Виктор спросил. "Господин Фэн, у нас много проектов по разработке новых лекарств. Какие из них вас интересуют?". Фэн Юй посмотрел на профессора Ванга, а тот покачал головой, показывая, что не может сказать, над чем они работают. Но оборудование в этой лаборатории было самым современным.
 
 Профессор Ванг хотел бы стать владельцем такой исследовательской лаборатории или работать в ней. "Меня интересуют лекарства для лечения сердечно-сосудистых заболеваний и высокого кровяного давления. Сколько лекарств вы все здесь разрабатываете?" спросил Фэн Юй.
 
 На лице Виктора промелькнул намек на волнение, и он посмотрел на Марка, прежде чем ответить. "Мы проводим 5 исследований. Но нам нужно сохранить некоторые из новых лекарств для себя. Мы можем продать вам только два исследования".
 
 Марк нахмурился. Все исследователи здесь показывают эти неудачные продукты. Если вы можете продать их, почему бы вам не продать все? Почему вы продаете только два из них?
 
 Марк не разбирается в деловых переговорах. Если Виктор скажет Фэн Юю, что Pfizer готова продать все свои исследования, Фэн Юй отнесется к этому с подозрением, и цены не будут высокими. Сейчас Виктор сказал, что может продать Фэн Юю только два исследования, и он был уверен, что цены на эти два исследования будут больше, чем стоимость всех 5 неудачных продуктов!
 
 На лице Фэн Юя появилось разочарованное выражение: "Можем ли мы посмотреть данные по основным исследованиям, а затем выбрать те, которые нам нужны?"
 
 Виктор посмотрел на Марка, и тот кивнул. Хотя все эти продукты были неудачными, в начале исследования все шло хорошо и не было никаких проблем. В противном случае, они также не стали бы продолжать исследование.
 
 "Да, какие исследования вы хотите увидеть?".
 
 "Покажите мне все. Нам нужно понять, стоит ли продолжать это исследование, и каковы будут побочные эффекты".
 
 "Хорошо. Я попрошу своих людей подготовить необходимую вам информацию. Но, пожалуйста, простите нас. Мы можем позволить только профессионалу в этой отрасли проверить информацию, и мы не можем позволить вам вынести какие-либо документы из нашей лаборатории. Как только мы заключим сделку и внесем залог, мы сможем позволить вам провести простые эксперименты и ознакомиться с полными данными исследований".
 
 "Нет проблем. Профессор Ван просмотрит данные исследований".
 
 Фэн Юй не интересовался всей этой исследовательской информацией. Он только хотел посмотреть, есть ли в данных знакомые слова или названия лекарств.
 
 Если их не было, то он не будет покупать ни одного исследования. Если же слова или имена были найдены в данных, он не против потратить десятки миллионов долларов США на их покупку.
 
 Через некоторое время Марк вернулся с 5 комплектами базовой информации об исследованиях. Профессор Ванг сидел и просматривал данные, а Фэн Юй пила кофе рядом с ним.
 
 Прочитав первый набор данных, профессор Ванг кивнул. Это исследование шло в правильном направлении, и теоретически оно должно быть возможным. Прогресс в этом исследовании почти достиг клинических испытаний. Профессор Ванг был потрясен вторым исследованием. Если бы это лекарство было успешно разработано, оно бы захватило весь мир.
 
 Профессор Ванг прочитал все 5 наборов данных и почувствовал, что узнал много нового. Профессор Ванг понимал теории, упомянутые в исследовании, но в Китае не было лабораторий с таким современным оборудованием. Без такого оборудования они не могли продолжать исследования.
 
 Фэн Юй вздохнул, увидев волнение на лице профессора Вана. Такие люди не знают, насколько коварны люди в мире бизнеса. Фэн Юй был уверен, что с этими данными не возникнет никаких проблем. Но на самом деле все эти исследования имели проблемы.
 
 "Господин Виктор, профессор Марк, не могли бы вы уделить нам немного времени для обсуждения?" вежливо спросил Фэн Юй. "Конечно. Мы будем в соседней комнате. Если вам что-нибудь понадобится, просто позвоните нам". Виктор и Марк обменялись взглядами и вышли из комнаты. Переводчик сразу же подошел к окнам и задернул жалюзи, после чего сел рядом с Фэн Юем. Он открыл документы и сделал вид, что переводит для Фэн Юя. Но Фэн Юй читал документы.
 
 Через полчаса Фэн Юй закончил читать все пять наборов данных, но не нашел ни одного знакомого слова. Он не мог вспомнить компоненты Силденафила. Он запомнил только написание. Но слово "Силденафил" не встречалось ни в одном из этих документов.
 
 Переводчик посмотрел на Фэн Юя, а Фэн Юй покачал головой.
 
 Этих данных было недостаточно. Ему нужны были более подробные данные.
 
 "Профессор Ванг, что вы думаете об этом исследовании?" спросил переводчик и поднял левую руку.
 
 Профессор Ванг хотел сказать, что все эти исследования превосходны, но внезапно остановился. Он немного подумал и сказал. "Информации недостаточно, и трудно предсказать результат".
 
 "Да. Вы скажете об этом позже".
 
 Переводчик вышел из комнаты, чтобы позвать Марка и Виктора.
 
 "Господин Фэн, что вы все думаете? В каком исследовании вы все заинтересованы и хотите узнать цену?" Виктор рассмеялся и спросил. Он представил себе, как мистер Джордж похлопывает его по спине, говоря, что он отлично справился со своей работой. А потом его повысили до ответственного за рынок США!
 
 Профессор Ванг внезапно открыл рот: "Эти данные слишком просты, и нам трудно принять решение. Можете ли вы предоставить нам более подробную информацию об исследовании?"
 
 "Мы не можем этого сделать. Но мы можем провести переговоры, если вы все подтвердите, какие исследования вы хотите купить". Виктор рассмеялся и сказал.
 
 Фэн Юй махнул рукой: "Мистер Виктор. У Pfizer есть только эти несколько исследований? У вас есть еще какие-нибудь? Я уже говорил, что если я заинтересован в исследованиях, деньги - не проблема. Даже если это будет полуфабрикат или какие-то методики - тоже хорошо. Вариантов, которые вы нам дали, слишком мало!"
 
 Виктор и Марк обменялись взглядами. Слишком мало? Это значит, что Фэн Юй хочет купить много их исследований?
 
 Потрясающе!
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082766
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      Необыкновенный генийГлава 702 - Блеф (часть 1 из 2)
 
 Угостите меня кофе или дайте чаевые: "Господин Фэн, хотя исследование наполовину завершено, мы потратили на него много средств. Вы уверены, что хотите больше вариантов?" спросил Виктор. Фэн Юй посмотрел на Виктора и высокомерно сказал: "В прошлом году мы купили более дюжины лекарственных формул и наполовину завершили исследования. Сумма, которую мы потратили, тоже немаленькая. Наша цель в этом году в два раза больше, чем в прошлом. Деньги никогда не были для меня проблемой. Если я смогу получить формулу, которая мне понравится, моя компания сможет обеспечить мне более высокую прибыль за счет своих каналов распространения!"
 
 Глаза Марка загораются. Но он не осмелился достать больше информации о неудачных исследованиях. Он боялся, что отпугнет Фэн Юя. Но теперь этот китайский бизнесмен хотел большего. Если он не возьмет больше информации об исследованиях лекарств, это будет плохо выглядеть для Pfizer. Компания Pfizer проводила десятки исследований в одно и то же время. Большинство из них провалились. Они могут продать Фенг Ю много этих неудачных исследований.
 
 "Господин Фэн, есть ли какие-либо требования к исследованиям, которые вы хотите провести?"
 
 "Я только что сказал, что мне нужно лекарство для лечения сердечно-сосудистых заболеваний и высокого кровяного давления. Это лекарства, которые имеют самый большой рынок в Китае".
 
 Виктор в сердцах посмотрел на Фэн Юя. Как ты можешь быть таким честным с нами? Если я не возьму с вас высокую цену за данные исследования, это будет неуважением к вашей честности!
 
 Марк не стал больше ждать. Он достал данные исследований нескольких других неудачных проектов и передал их Виктору, предоставив Виктору вести переговоры с Фэн Юем.
 
 Фэн Юй прочитал данные и снова был разочарован: препарата, который он искал, там не было.
 
 "Господин Виктор, это все исследования, которые у вас есть для меня? У Pfizer, всемирно известной компании, так мало исследований? Вы скрываете от меня свои исследования? Я уже говорил, я не возражаю против этих наполовину завершенных исследований. Пока я доволен, предложение, которое я сделаю, также удовлетворит вас", - сказал Фэн Юй, слегка раздражаясь.
 
 "Господин.
 
 Фенг, здесь уже есть десятки данных исследований. Этого все еще мало? Я осмелюсь сказать, что Pfizer - один из лучших производителей лекарств в мире. Возможно, мы даже лучшие в мире. Ни одна другая компания не может проводить столько исследований, как мы. Мы готовы показать вам так много исследований из-за вашей искренности. Это все главные секреты нашей компании". Виктор сказал.
 
 "Тогда я вернусь к размышлениям. Это большая сделка, и я не могу принять решение за один день". Фэн Юй встал и сказал.
 
 "Конечно. Я провожу вас".
 
 "Нет необходимости."
 
 Виктор нахмурился, глядя, как Фэн Юй и его команда покидают лабораторию. Почему господину Фенгу нужны только лекарства для лечения сердечно-сосудистых заболеваний и высокого кровяного давления?
 
 Если бы он смог выяснить причину, то, возможно, смог бы взять с него больше денег и быстрее завершить сделку.
 
 Марк подошел к нему: "Виктор, что случилось? Почему мистер Фенг внезапно ушел?".
 
 "Он сказал, что ему нужно вернуться и все обдумать. Как вы думаете, почему ему нужны только лекарства для лечения сердечно-сосудистых заболеваний и высокого кровяного давления?" спросил Виктор.
 
 Марк подумал некоторое время и ответил: "Разве он не сказал, что эти два препарата могут хорошо продаваться в Китае?".
 
 Виктор закатил глаза: "Я отвечаю за китайский рынок. Вы думаете, я не знаю, какие лекарства будут продаваться в Китае? Большинство китайцев с высоким кровяным давлением просто отдохнут, если почувствуют себя плохо. Они не заботятся об этой болезни".
 
 "Значит, у кого-то из членов его семьи есть такие заболевания", - уверенно ответил Марк.
 
 Глаза Виктора просветлели. Все верно. Если у кого-то из близких Фэн Юя есть сердечно-сосудистые проблемы или высокое кровяное давление, то он должен спешить разработать лекарство, чтобы вылечить их. Теперь им нужно было подтвердить, есть ли такие заболевания у членов семьи Фэн Юя!
 
 Спросить Фэн Юя напрямую будет невозможно. Может быть, они могут обратиться к людям из окружения Фэн Юя, например, к профессору Вану или телохранителю. От них будет легко получить информацию.
 
 ......
 
 Вернувшись в отель, профессор Ванг получил звонок от Виктора.
 
 Он был удивлен, когда ему позвонили. Может быть, Виктор набрал неправильный номер?
 
 "Профессор Ванг, я ищу вас. Вы свободны в эту ночь? Не хотите выпить со мной?".
 
 "Нет, спасибо. Я устал и должен отдохнуть пораньше".
 
 "Профессор Ванг, вы видели нашу исследовательскую лабораторию Pfizer. Интересно, не хотите ли вы поработать в нашей лаборатории?". Виктор давал пустые обещания.
 
 "Что вы сказали? У меня есть шанс работать в лаборатории Pfizer?" спросил профессор Ванг. Он никогда не ожидал, что кто-то возьмет его на работу, и никогда не задумывался, есть ли у Виктора полномочия нанять его.
 
 "Конечно. Мы приветствуем всех, кто способен присоединиться к нам в Pfizer. О, профессор Ванг. Знаете ли вы, почему мистеру Фенгу так нравятся лекарства от сердечно-сосудистых заболеваний и высокого кровяного давления? Это потому, что кто-то в его семье страдает этим заболеванием?" Виктор притворился, что спрашивает небрежно.
 
 "Откуда вы знаете?"
 
 "Это всего лишь случайная догадка. Давайте обсудим детали в следующий раз".
 
 Положив трубку, Виктор ударил кулаком по воздуху. Потрясающе. Значит, у кого-то в семье Фэн Юй есть эта болезнь. Это значит, что поиски будут более ценными. Его не волнует, сможет ли Фэн Юй успешно разрабатывать лекарства после того, как купит его. Фэн Юй всегда может купить разработанные компанией "Пфайзер" препараты для лечения болезни.
 
 Профессор Ван повернулся и посмотрел на переводчика: "Я сказал все, что вы поручили. Он хочет, чтобы я работал в Pfizer".
 
 Переводчик покачал головой: "С каких это пор вы слышали, что тот, кто отвечает за продажи в Китае, может принимать решения для головного офиса о найме исследователя? Даже в вашей школе профессоров нанимают сотрудники отдела кадров. В компаниях набором персонала всегда занимается отдел кадров. Он полагается на вас! Кроме того, если сделка будет успешной, у вас будут деньги на исследования по вашим проектам. Вы будете главным. Разве это не лучше, чем работать на кого-то в Америке? Bing City Pharmaceutical приобретет самое современное лабораторное оборудование для своего отдела исследований и разработок".
 
 Профессор Ванг понял, что Виктор почти обманул его.
 
 Кроме того, что будет с его семьей, если он приедет в Америку на работу? Было бы лучше, если бы он мог работать дома. "Завтра у вас будет возможность встретиться с ним наедине. Если он даст вам деньги, вы можете их принять".
 
 "Как я могу это сделать? Меня не подкупить". Профессор Вангсайд.
 
 "Вы можете пожертвовать деньги на образование этих бедных детей. Просто рассматривайте это как благотворительность для этого американца".
 
 "Хорошо."
 
 Переводчик пошел в комнату Фэн Юя, чтобы рассказать ему о случившемся.
 
 Фэн Юй похлопал переводчика по плечу: "ЛюМайкл, ты хорошо поработал. Ты будешь иметь самую большую заслугу, если это будет успех! Этот американец хочет нас обмануть? Посмотрим, кто будет смеяться последним!".
 
 Этим переводчиком был Лю Майкл из дизайнерской фирмы Фэн Юя. Он раньше учился в США, и его английский был превосходным. Самое главное, что Лю Майкл был умен и мог легко убедить других.
 
 Лю Мишель помог Фэн Юю разработать этот план. Хотя в нем было много лазеек, им нужно было лишь временно скрыть его от другой стороны. Все будет кончено, как только Фэн Юй получит формулу и подпишет контракт. Возможно, другая сторона даже не знала о цели Фэн Юя.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082767

    
  





  Экстраординарный гений Глава 699


  

    
      Необыкновенный генийГлава 703 - Блеф (часть 2 из 2)
 
 Купите мне кофе или дайте чаевые "Господин Фенг, это вся информация по этому исследованию. Она стоит не менее 8 миллионов долларов США, и это потому, что мы не продвинулись далеко с этим исследованием. Если нет, то мы не продадим даже за 10 миллионов долларов США!".
 
 8 миллионов долларов? Черт! Вы считаете меня дураком?! Вы даже не получите столько, когда ограбите банк.
 
 "Мистер Виктор. Вы также сказали, что вы все не продвинулись далеко в этом исследовании, и данных так мало. Как это может стоить 8 миллионов?"
 
 "Перспективы у этого проекта хорошие. Вы все получите высокие доходы после успешной разработки лекарства". "Если этот проект так хорош, почему вы все его продаете? Я предполагаю, что требуется большое количество средств для продолжения исследования, или же есть проблемы с этим исследованием. Независимо от причины, потенциал этого проекта не так хорош, как вы утверждаете". сказал Лю Майкл.
 
 Виктор нахмурился. Этот переводчик действительно был одним из посредников Фэн Юя. Он мог обнаружить недостатки в моих словах. Черт! Если бы не этот переводчик, Фэн Юй, возможно, уже согласился бы на цену!
 
 Прежде чем Виктор успел возразить, Лю Майкл продолжил: "Если только вы не сможете упаковать все эти исследования вместе и продать все нам".
 
 Виктор был ошеломлен. Упаковать все вместе и продать как упаковку? Действие этих лекарств схоже, но если их смешать вместе, они могут стать ядом. Эти люди знают, что они делают?
 
 Даже если они не знали обо всем этом, профессор Ванг должен был знать.
 
 Китайцы все были такими. Их традиционная китайская медицина также смешивала всевозможные травы вместе и утверждала, что это может вылечить болезнь. У них нет стандартных лекарств, а формулы лекарств придумывали сами врачи. Это просто чудо, что китайцы выжили так долго!
 
 "Господин Фэн, это то, что вы хотите?" Виктор повернулся к Фэн Юю.
 
 "Да. Как это? Это невозможно сделать? Разве все эти исследования не завершены наполовину?
 
 Вам всем не следовало бы тратить много средств на эти проекты. Вы боитесь, что эффекты этих препаратов будут противоречить друг другу? Мы можем просто добавить в него ингибитор, и это решит все проблемы". Фэн Юй ответил с выражением лица "Я тоже эксперт, не пытайтесь меня обмануть".
 
 Виктор был удивлен, что Фэн Юй знает, что такое ингибитор.
 
 Ингибитор может быть использован для остановки или снижения эффекта химических реакций между веществами. Это отрицательный катализатор.
 
 Но даже если бы ингибитор был добавлен, он не смог бы полностью остановить химические реакции лекарств. Невежественный человек не страшен. Страшен невежественный человек, который думает, что знает все". В глазах Виктора Фэн Юй был именно таким человеком. Но у этого типа людей есть один плюс - их легко обмануть, если использовать непонятные им жаргоны.
 
 Лю Майкл добавил: "У Pfizer должно быть много продуктов-ингибиторов. Вы все также можете продать нам несколько ингибиторов. Мы готовы заплатить".
 
 Они все еще хотят покупать ингибиторы? У компании Pfizer действительно много ингибиторов, которые были добавлены в их лекарства. Но если они собираются продавать ингибиторы, они должны быть пригодны к использованию или, по крайней мере, находиться на стадии эксперимента. "Господин Фенг, сначала мне нужно поговорить с моей компанией. Можем ли мы обсудить цены на другие исследования?" - спросил Виктор. спросил Виктор.
 
 Фэн Юй махнул рукой: "Мы должны обсудить цены на все эти препараты. Мы хотим объединить их, чтобы создать суперэффективное лекарство. Как мы можем обсуждать только цену одного лекарства?"
 
 Черт! Вы думаете, что готовите тарелку с фруктами? Смешав все эти лекарства вместе, вы не создадите суперэффективное лекарство. Вы получите супер-яд!
 
 Фэн Юй не дал Виктору ни единого шанса переубедить его и вернулся в отель. Виктор был разочарован. Он думал, что Фэн Юй купит сегодня по крайней мере два брошенных исследования и легко достигнет своей цели в 10 миллионов долларов.
 
 Если Виктор сможет продать эти исследования дороже 10 миллионов, он все равно сможет получить хорошее вознаграждение.
 
 Но о чем думали эти люди? Они действительно считают, что, получив больше данных исследований и объединив все вместе, они получат новое лекарство?
 
 Виктор доложил Джорджу, и Джордж тоже засомневался. Ингибитор должен быть эффективным, если они хотят продать его Фэн Юю. Они никак не могли обмануть Фэн Юя в отношении ингибитора. Но ингибиторы были разработаны ими, и на них было потрачено много средств. Они никогда не думали продавать эти ингибиторы.
 
 Но если они объединят ингибиторы с другими исследованиями, то смогут продать бесполезные данные исследований и получить более 10 миллионов долларов США. Это было похоже на деньги, падающие с неба. "Мистер Джордж, если в состав ингибитора входит ингибитор, они наверняка будут покупать нашу продукцию, и я уверен, что мы сможем продавать ее по более высоким ценам. Это точно будет больше, чем 10 миллионов долларов США!"
 
 "Нет. Мы также потратили много средств на разработку ингибиторов. 10 миллионов недостаточно. Мы должны получить не менее 20 миллионов долларов! Вы сможете это сделать?" Джордж принял решение.
 
 Виктор стиснул зубы и сказал: "Да, если ты скажешь Маркто, чтобы они выбрали из всех наших ингибиторов те, которые им нужны!".
 
 "Без проблем. Я доверяю вам и надеюсь, что вы меня не разочаруете. Если эта сделка будет успешной, я не забуду тебя. Но если вы потерпите неудачу, я переведу вас в Африку!"
 
 В Африку? Виктор никогда не хотел бы отправиться в Африку!
 
 Виктор был полон решимости завершить эту сделку. Он должен использовать некоторые скрытые методы.
 
 "Мистер Джордж, мне нужна сумма денег, чтобы развлечь их".
 
 "Сколько?"
 
 "1 миллион долларов США. Я обещаю, что смогу продать данные исследований более чем за 21 миллион долларов США. Мы сможем покрыть эти расходы на развлечение! В Китае китайцы любят принимать подарки".
 
 Джордж некоторое время смотрел на Виктора, а затем взял телефон на столе и позвонил в финансовый отдел: "Приготовьте миллион долларов США для Виктора в качестве расходов на развлечения".
 
 Виктор поблагодарил Джорджа и ушел. Он был уверен, что у него все получится!
 
 Во второй половине дня Фэн Юй получил звонок от Виктора.
 
Виктор сообщил ему, что компания одобрила продажу ингибиторов. Он попросил Фэн Юя съездить в лабораторию Pfizer и узнать, какие ингибиторы им нужны.
 
 Фэн Юй прямо сказал ему, что он устал. Профессор Ванг и переводчик пойдут от его имени.
 
 Виктор не ожидал, что все пройдет так гладко. Фэн Юя не будет рядом, а те двое, которых он хотел подкупить, пойдут в лабораторию. Профессор Ванг просматривал технологии производства ингибиторов Pfizer. Он также заметил данные исследования, которые искал Фэн Юй.
 
 "Профессор Ванг, вы так давно приехали в Америку, может быть, вы купите какие-нибудь сувениры для своей семьи?"
 
 "О, я куплю несколько".
 
 "Профессор Ванг, это подарок для вас. Вы также можете обналичить его в Китае". Виктор передал профессору Вангу несколько чеков. Виктор знал, что профессор Ванг любит деньги, когда они играли в блэкджек в самолете. Профессор Ванг сузил глаза. 100 000 ДОЛЛАРОВ США? Этот Виктор действительно хочет подкупить его.
 
 "Мистер Виктор. Я не могу принять этот подарок".
 
 "Нет, это для вас. Я думаю, вам это нужно, не так ли? Никто больше об этом не узнает. После того, как ты вернешься в Китай, я еще дам тебе денег".
 
 "Что вы хотите от меня?" спросил профессор Ван.
 
 "Я только хочу знать, какие данные для исследований нужны Фэн Юю и сколько он за них заплатит?"
 
 "Я только знаю, какие исследования его интересуют. Но я не знаю, сколько он за это заплатит. Об этом знает переводчик Лю".
 
 "Спасибо. Достаточно знать, какое исследование он выбирает".
 
 "Вам не кажется, что 100 000 долларов США - это слишком мало?" неожиданно сказал профессор Вангс. Виктор рассмеялся. Он не боялся, что профессор Ванг захочет больше. Его беспокоило то, что профессор Ванг не принимает его взятки.
 
 "Я передам вам еще 200 000 долларов США после того, как получу информацию".
 
 "300 000 ДОЛЛАРОВ США".
 
 "Хахаха. Профессор Ванг, вы такой прямолинейный. Хорошо. 300,000 USD. Я передам их вам позже. С нетерпением жду возможности поработать с вами!"
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082768

    
  





  Экстраординарный гений Глава 700


  

    
      Необыкновенный генийГлава 704 - Получилось
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Если бы он знал, какие исследования нужны Фэн Юю, ему было бы легче поднять цену. Затем он встретился с Лю Майклом наедине и получил информацию о том, сколько Фэн Юй готов заплатить за 500 000 долларов США. Оставшиеся 100 000 долларов США Виктор не оставил себе. Если бы его компания узнала об этом, его карьера пошла бы прахом. Эти 100 000 долларов будут его резервом, и он вернется обратно в компанию, если не воспользуется ими.
 
 Виктор хорошо знал правила и не должен был хранить деньги, которые ему не принадлежат.
 
 ......
 
 "Господин Фенг, вы все выбрали обитателей, которых хотите?" - улыбаясь, спросил Виктор. На самом деле, он знал, что Фэн Юй хочет 3 вида ингибиторов, и цены, которые он назвал за 3 ингибитора, были высокими.
 
 Фэн Юй посмотрел на Лю Майкла, а затем выбрал 5 наборов исследовательских данных. Они включали 3 ингибитора, о которых профессор Ванг рассказал Виктору. Виктор был вне себя от радости. Потраченные деньги стоили того.
 
 "Господин Фэн, цена этого - 3 миллиона долларов, этого - 5 миллионов, а этого - 6 миллионов".
 
 Три ингибитора, которые хотел приобрести Фэн Юй, стоили более 5 миллионов долларов США. На самом деле, компания Pfizer уже окупила свои затраты на исследования и разработки, когда ингибиторы были разработаны. На самом деле, другие исследовательские лаборатории также имеют два из этих ингибиторов, а третий ингибитор был изобретен не ими. Они лишь провели более глубокие исследования.
 
 Фэн Юй небрежно взял со стола еще два набора данных исследований и пододвинул их к Виктору вместе с остальными данными исследований лекарств. "Это. Назовите мне цену".
 
 Виктор уже привык к стилю ведения переговоров Фэн Юя. Любой, кто покупает вещи, не торопится с выбором. Кроме того, эта сделка стоила миллионы, и это были данные медицинских исследований. Но Фэн Юй вел себя так, словно покупал картошку на рынке. Он просто выбрал данные исследований наугад.
 
 Виктор сделал вид, что рассматривает данные исследований. Он уже заранее знал цены.
 
 "Эти данные исследований очень важны для нас.
 
 Мы потратили много денег и ресурсов на эти исследования. Как насчет этого? Я дам вам цену со скидкой. 30 миллионов долларов США!"
 
 Прежде чем Фэн Юй успел что-то сказать, Лю Майкл крикнул: "30 миллионов долларов США? Невозможно. Я сказал, что это исследование может быть полезным, но есть большая вероятность, что результат исследования окажется неудачным. Единственное, что стоит чего-то, это данные исследования ингибиторов. Вы завысили цену!"
 
 "Нет. Цена, которую я назвал, разумна. Стоимость ингибиторов очень высока, и это готовый продукт. Но эти неполные данные исследований тоже стоят немало. Если вы добьетесь успеха в разработке препаратов, то сможете получить сотни миллионов долларов прибыли. Это азартная игра, не так ли?".
 
 Фэн Юй рассмеялся: "Хахаха. Мне нравится играть в азартные игры. Вы правы. Это авантюра. Но даже если бы я играл, я бы предпочел более высокие выплаты. 30 миллионов долларов США. Если я выиграю, то получу 300 миллионов. Но кто знает, сколько времени мне понадобится, чтобы получить эти 300 миллионов? Мне не нравится эта азартная игра".
 
 "Эти данные исследований не стоят 30 миллионов долларов США!" добавил ЛюМайкл.
 
 Лю Майкл и Виктор начали спорить. Этот спор был спланирован ими обоими. Виктор, видя увлеченного и взволнованного Лю Майкла, в сердцах похлопал его по плечу. Игра Лю Мишеля заслуживала Оскара!
 
 "Почему эти данные не стоят 30 миллионов? Вы не получите и половины результатов, даже если отдадите 30 миллионов другой компании. В Pfizer работают лучшие исследователи в мире!" с гордостью сказал Виктор.
 
 Фэн Юй вдруг протянул руку и разделил стопку документов на две стопки, а затем указал на одну стопку. "15 миллионов. Подпишите контракт сейчас же".
 
 Ах? Почему сумма уменьшена вдвое? Разве вы не говорили, что данных слишком мало? Теперь вы хотите только половину данных?
 
 Но Виктор обещал Джорджу, что продаст исследования дороже, чем за 21 миллион. Теперь это стало 15 миллионов. Он по-прежнему просил у компании 1 миллион долларов США.
 
 Он никак не мог отчитаться перед Джорджем!
 
 Что если Джордж действительно разозлится и отправит его в Африку? Он никак не мог там выжить.
 
 "Господин Фэн, я собрал для вас все исследования вместе. Даже если вам нужна половина из них, цена тоже не половинная". Виктор объяснил.
 
 "Господин Виктор, мой босс, может быть и богат, но вы не можете относиться к нему как к дураку. Вы все не искренни в заключении этой сделки. Может быть, вам стоит пригласить кого-нибудь другого для переговоров с нами. Или, возможно, нам следует связаться с компанией Bayer. Я думаю, что Bayer будет более искренним с той ценой, которую платит мой босс", - угрожает Лю Майкл.
 
 Виктор внезапно перешел на английский: "Мы заплатили за эти данные 22 миллиона!".
 
 Фэн Юй сидел спокойно, делая вид, что не понимает, о чем они говорят. Но в душе он прыгал от радости. 22 миллиона долларов, и он может получить формулу этих ингибиторов. Ему нужно только усовершенствовать формулу, а затем он сможет продать ее на рынке. Будущая прибыль составит несколько миллиардов.
 
 Лю Мишель подошел ближе к Фэн Юю и прошептал, что им следует снизить цену еще на несколько миллионов. Он спросил, нужны ли Фэн Юю все эти данные исследований.
 
 Фэн Юй кивнул. "Хорошо. Это окончательная цена, которую предлагает мой босс. 22 миллиона долларов США. Если вы все согласны, то мы подпишем контракт и предоставим полный набор данных. Если нет, то сделка отменяется!"
 
 Виктор сделал вид, что не может принять решение, и позвонил по телефону. После звонка он сказал, что компания согласилась с ценой и они могут подписать контракт прямо сейчас.
 
 Обе стороны боялись, что друг друга передумают, и контракт был подписан быстро. Когда контракт был подписан, Фэн Юй почувствовал облегчение. Он наконец-то получил технику производства ингибиторов!
 
 Фэн Юй быстро вызвал своих людей, чтобы перевести деньги в компанию "Пфайзер". Когда Виктор получил известие о том, что деньги перечислены, он попросил своих людей передать Фэн Юю полный набор данных исследований. Медицинская исследовательская группа Фэн Юя немедленно проверила, подлинные ли это данные.
 
 После подтверждения они быстро отправили данные на зафрахтованный самолет Фэн Юя. Самолет считался территорией Китая, и там было безопасно. Без разрешения Китая США не смогут проникнуть на борт самолета.
 
 Вернувшись в самолет, Фэн Юй произнес тост за всех. Получив формулу ингибиторов, он может позволить своим ученым исследовать и разрабатывать Силденафил. Этот препарат будет разработан гораздо быстрее, чем американцы. Благодаря связям можно изменить правила клинических испытаний и легко получить одобрение. Bing City PharmaceuticalEnterprise станет первой в мире компанией, разработавшей пероральное лекарство от импотенции!
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082769
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      Необыкновенный генийГлава 705 - Использование медицинской формулы для повторного инвестирования?
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 "Виктор, кто дал тебе разрешение продавать эту формулу ингибитора?" крикнул Марк.
 
 "Мистер Джордж дал разрешение".
 
 "Но этот ингибитор - главный компонент для разработки нашего новейшего препарата. Что, если другая сторона разработает этот препарат первой?".
 
 "Какой новейший препарат? Лекарство для лечения импотенции? Вы думаете, люди будут покупать его? Они будут слишком смущены, чтобы купить его. Даже если и есть рынок для этого нового лекарства, Фэн Юю оно не нужно. В Китае уже тысячу лет назад было такое медицинское вино. Я пил его раньше, и моя эрекция длилась всю ночь". ответил Виктор.
 
 Этот Марк все еще думал, что лекарство, над которым он работал, было чудодейственным. Но в Китае уже есть такое лекарство с древних времен. Это лекарство заполнит пробел на рынке? Чушь!
 
 "Ладно. Хватит спорить. Их исследования не будут такими быстрыми, как у нас, а у нас сейчас 21 миллион долларов США. Мы используем этот фонд для инвестиций в наш отдел исследований и разработок. Виктор, у тебя есть два варианта. Во-первых, вы будете заместителем генерального директора по азиатскому региону и будете работать в Токио. Там будет много возможностей, и вы сможете легко получить повышение. Во-вторых, заместителем генерального директора по североамериканскому рынку. Ваше рабочее место находится в Нью-Йорке. Вы будете ближе к дому, но вам будет трудно получить повышение".
 
 "Я выбираю Нью-Йорк. Я скучаю по своей семье".
 
 Джордж был разочарован Виктором, но все же сдержал свое обещание и согласился позволить Виктору остаться в Нью-Йорке. В конце концов, Виктор помог компании заработать много денег. Эти две формулы ингибиторов стоили всего несколько миллионов долларов США. Это значит, что Виктор продал бесполезные данные исследований более чем за 10 миллионов долларов. Он заслужил вознаграждение.
 
 Кроме того, Виктор хорошо управлял китайским рынком и хорошо себя там зарекомендовал.
 
 Виктор несколько раз поблагодарил Джорджа, прежде чем уйти. Марк все еще спорил с Джорджем.
 
 Джордж махнул рукой: "Вам следует вернуться и понаблюдать за клиническими испытаниями. Мы уже достигли фазы клинических испытаний. Даже если они обнаружат действие этого лекарства, им все равно придется пройти клинические испытания. К тому времени, когда они успешно разработают это лекарство, мы уже выпустим его на рынок".
 
 Вернувшись в Китай, Фэн Юй немедленно вылетел в город Бинг. Что касается взяток, полученных профессором Ваном и Лю Майклом, Фэн Юй велел им оставить их себе. Однако Фэн Юй был удивлен действиями профессора Вана. Он пожертвовал все до последнего цента на благотворительность.
 
 Фэн Юй не стал отказываться от своих слов. Он помог профессору Вану получить разрешение на поездку его сына в США для продолжения учебы, и все его расходы в США будут оплачены Фэн Юем. Он не позволит сыну профессора Вана работать в США неполный рабочий день.
 
 Лю Майкл также пожертвовал свои деньги. Он сказал Фэн Юю, что ему неловко оставлять взятки. Фэн Юй рассмеялся и купил бунгало для Лю Майкла в качестве вознаграждения.
 
 Фэн Юй потратил в общей сложности 25 миллионов долларов США, но он чувствовал, что эти деньги того стоили.
 
 Вернувшись в Бинг-Сити, Фэн Юй хотел использовать эту медицинскую формулу для увеличения своей доли в фармацевтическом предприятии Бинг-Сити во время ежегодного собрания компании. Но представитель комиссии по надзору и управлению государственными активами Государственного совета (SASAC) города Бинг Сити решительно отказал ему.
 
 При этом остальные акционеры не хотят, чтобы Фэн Юй увеличивал свою долю в компании. Теперь Фэн Юй появляется с данными медицинских исследований, утверждая, что это формулы некоторых лекарств, и пытается использовать их для инвестиций в компанию.
 
 Даже если остальные акционеры согласны, но как вы можете оценить эти формулы в 200 миллионов юаней? Кого вы пытаетесь обмануть? Зарегистрированная стоимость фармацевтического предприятия Bing City составляла всего 360 миллионов юаней. Если мы позволим вам оценить эти формулы в 200 миллионов, то вы станете крупнейшим акционером этой компании.
 
 Более того, какие данные исследований стоят так много?
 
Препараты для лечения рака?
 
 А? Лекарства для лечения такого типа заболеваний? Ерунда! Это будет позор - производить такую медицину".
 
 Остальные акционеры не возражают против того, чтобы Фэн Юй использовал медицинские формулы для инвестирования в компанию, но они не могут согласиться с тем, что эта формула стоит 200 миллионов юаней!
 
 У Чжигань твердо поддержал Фэн Юя. Он был твердым сторонником Фэн Юя и полностью ему доверял.
 
 "Менеджер Фэн Юй говорит, что эта формула стоит 200 миллионов, значит, она стоит 200 миллионов. Вы все говорите, что он пытается обмануть деньги компании? Что за шутки. Вы знаете, сколько менеджер Фэн Юй ежегодно жертвует на школы? Вы знаете, сколько он зарабатывает в компании Bing City Machinery Company? Только прибыль от "Тай Хуа Трейдинг" превышает эту сумму. Нужно ли ему приходить и обманывать вас всех?"
 
 "Ган Чжи, это нормально, что они не понимают. В крайнем случае, я куплю другую фармацевтическую фабрику для производства этого лекарства. Они пожалеют об этом, когда не смогут получить долю прибыли". Фэн Юй похлопал У Чжигана по плечам, говоря ему, чтобы он успокоился. Фэн Юй понял, о чем думали эти люди. Если бы он был на их месте, он бы тоже не поверил, что эта формула стоит 200 миллионов юаней. Если она действительно стоит 200 миллионов, сколько времени потребуется, чтобы вернуть эту сумму?
 
 Кроме того, если Фэн Юй использует стоимость этой формулы для увеличения своей доли в компании, он станет самым крупным акционером. Городское правительство никогда не согласится.
 
 Сейчас фармацевтическая компания Bing City Pharmaceutical Enterprise получала высокую прибыль, и все акционеры были очень довольны доходами. Их витамины и медицинские препараты принесли более 100 миллионов юаней прибыли. Это также стимулировало продажи других лекарств. В этом году компания получит не менее 200 миллионов юаней прибыли.
 
 В следующем году прибыль должна быть выше, так как бренд фармацевтического предприятия Bing City становится все более известным.
 
 Прогнозируемая прибыль на следующий год составляла более 300 млн юаней.
 
 Через 3 года, когда фармацевтическое предприятие Bing City будет включено в листинг, цены на акции должны вырасти более чем в 5 раз. Возможно, даже более чем в 10 раз. Стоимость компании должна составить более 5 миллиардов юаней. Компания станет одной из ведущих компаний в Китае и даже во всей Азии.
 
 Кроме того, фармацевтическое предприятие города Бинг платило большие налоги городскому правительству и помогало правительству субсидировать многие проекты. Фэн Юй никогда не возражал против этого.
 
 Это была компания с большим потенциалом. Город не позволит Фэн Юю стать крупнейшим акционером. Они не хотят, чтобы эта компания стала еще одной Bing City Machinery, где Фэн Юй имел последнее слово во всем.
 
 Об этом инциденте Чжан Руицяну сообщил генеральный директор Bing City Pharmaceutical. Чжан Руйцян немедленно вызвал Фэн Юто к себе в кабинет. Он также хотел бы знать, почему Фэн Юй считает, что его лекарственная формула стоит 200 миллионов юаней.
 
 Когда Фэн Юй прибыл в офис Чжан Руйцяна, секретарь Лю сразу же приготовил для него чашку чая. Он не хотел, чтобы Фэн Юй взламывал кабинет руководителя и тратил чайные листья.
 
 Фэн Юй посмотрел на секретаря Лю. Он был доволен им. Послушайте, людей нужно обучать. Этот человек сейчас такой трудолюбивый. Я тоже должен найти себе секретаря. Но секретарь должен быть девушкой.
 
 Кому нужен секретарь-мужчина? У Фэн Юя тоже не было много работы. Он передал почти всю свою работу другим, и ему оставалось только сидеть и считать деньги. Каждый раз, когда он смотрел на финансовые отчеты своей компании, он подсчитывал, сколько составляет его доля, и у него было хорошее настроение.
 
 "Вы тоже думаете, что я пытаюсь обмануть других с этой формулой лекарства, и она не стоит 200 миллионов?" спросил Фэн Юй, замешкавшись. Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
$10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082855

    
  





  Экстраординарный гений Глава 702


  

    
      Необыкновенный генийГлава 706 - Решение Чжан Жуйцяна
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Вне ожиданий Фэн Юя, Чжан Жуйцян серьезно ответил: "Все наоборот. Я доверяю вам. Если ты говоришь, что он стоит 200 миллионов, значит, он стоит 200 миллионов! Мне только интересно, почему он стоит 200 миллионов юаней".
 
 Фэн Юй был ошеломлен. Его рука, тянувшаяся к чайным листьям, остановилась в воздухе: "Ты веришь в то, что я сказал?"
 
 "Почему бы и нет? Ты никогда не лгал мне о таких вещах. Если только ты не пытаешься обмануть меня в этот раз". Чжан Жуйцян рассмеялся. Черт! Старый Чжан все еще надежен в такие моменты. Посмотрите на него. Вот почему он может быть мэром города Бинг. Он оказался умнее тех людей из Комиссии по надзору и управлению государственными активами Государственного совета (SASAC)! Зачем мне пытаться выманить у них 200 миллионов юаней?
 
 "Я не лгу вам". честно ответил Фэн Юй.
 
 "Хорошо, тогда все в порядке". Чжан Жуйцян зажег сигарету и сделал затяжку.
 
 "Что ты имеешь в виду, говоря "все в порядке"? Фэн Юй был озадачен.
 
 "Я помогу тебе уладить это. Нет ничего страшного в том, что эта формула будет оценена в 200 миллионов. Но пропорция долей должна остаться прежней". Чжан Жуйцян сказал.
 
 "Городское правительство готово увеличить инвестиции более чем на 200 миллионов?" Фэн Юй было любопытно.
 
 Правительство города Бин может позволить себе увеличить инвестиции на 200 миллионов. Но это не войдет в бюджетный план города. Бюджет города был запланирован уже давно. Как город будет покрывать этот дефицит в 200 миллионов юаней? Какой проект развития города будет отложен?
 
 "Город не может найти 200 миллионов. Поэтому я надеюсь, что вы немного уступите. Сначала передайте формулу лекарства фармацевтическому предприятию города Бинг, а затем начните производство и продажу этого лекарства. Город будет использовать нашу долю прибыли за следующие два года для реинвестирования в компанию, или вы можете взять 200 миллионов юаней, включая проценты от нашей прибыли.
 
 Таким образом, можно будет считать, что вы продали это лекарство компании". Чжан Руйцян рассказал Фэн Юю о предложенном им решении.
 
 Это было самое простое решение, которое Чжан Руйцян мог придумать, и оно было основано на его доверии к Фэн Юю. Если бы не Фэн Юй, фармацевтическое предприятие города Бинг не смогло бы вырасти до нынешних масштабов. Она будет, как и раньше, бороться за выживание. Как эта компания смогла получить такую высокую прибыль и стать одной из ведущих фармацевтических компаний в Китае?
 
 Фэн Юй открыл рот, а затем сказал: "Но это лекарство еще не разработано успешно. Кроме того, клинические испытания еще не начались. Мы не можем его производить".
 
 "Что? Эта формула еще не успешна?" Чжан Жуйцян был ошеломлен, и его лицо изменилось: "Что вы пытаетесь сделать? Вы хотите продать еще не разработанную формулу лекарства за 200 миллионов?!".
 
 "Это не одна формула. Это две формулы. Две формулы ингибиторов. Мы подтвердили применение этих ингибиторов, и я смею гарантировать, что лекарство будет успешным. Но лекарство все еще нуждается в клинических испытаниях".
 
 Чжан Жуйцян глубоко задумался. Если это правда, то у него не будет причин поддерживать Фэн Юя. Все знают о формулах этих питательных лекарств. Эти лекарства были сразу же отправлены на испытания и быстро получили одобрение. Клинические испытания этих лекарств были очень короткими.
 
 Но теперь это лекарство не может быть произведено сразу для получения прибыли, и им все еще нужно продолжать тратить деньги на исследования и разработку этого лекарства. Это полностью отличалось от предыдущих формул лекарств.
 
 Секретарь Лю, который слушал в стороне, вдруг спросил: "Менеджер Фэн, я слышал, что формула, которую вы купили, является лекарством для лечения этого типа заболевания?"
 
 Чжан Жуйцян поднял голову: "Какой болезни?"
 
 Фэн Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна. Проклятье. Старый Чжан даже не знает, от чего это лекарство? Неудивительно, что он хотел поддержать меня, не обращая внимания.
 
"Он предназначен для лечения импотенции у мужчин. Точнее говоря, эректильной дисфункции!" спокойно ответил Фэн Юй.
 
 Чжан Жуйцян посмотрел в глаза Фэн Юю, а затем медленно опустил взгляд. На его лице появилось озабоченное выражение, похоже, он хотел задать Фэн Юю несколько вопросов.
 
 Фэн Юй был в ярости. Куда, черт возьми, вы смотрите? Ваши глаза говорят мне, что вы подозреваете, что у меня есть какие-то проблемы и мне нужно разработать это лекарство для себя?
 
 Проклятье! Мне всего лишь двадцать с небольшим лет. Это период, когда я наиболее силен!
 
 "У МЕНЯ НЕТ ПРОБЛЕМ!" твердо ответил Фэн Юй.
 
 Чжан Жуйцян посмотрел в сторону и медленно ответил: "Я не говорил, что у тебя есть какие-то проблемы с телом. Почему ты пытаешься объясниться?"
 
 Фэн Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна, а Чжан Жуйцян отвернулся.
 
 Фэн Юй сделал несколько глубоких вдохов, чтобы успокоиться. "Согласно зарубежным исследованиям, каждый десятый мужчина в мире страдает эректильной дисфункцией. Некоторые из них вызваны психологическими проблемами, а некоторые - физическими. Этот ингибитор является основным компонентом при разработке данного препарата, и он может эффективно лечить этот недуг. Вероятность того, что этот препарат поможет вылечить это заболевание, достигает 80%. Как вы думаете, насколько велик этот рынок?".
 
 Чжан Жуйцян сделал небольшую паузу и спросил: "Признаются ли люди, страдающие этим заболеванием, что оно у них есть?".
 
 Фэн Юй сразу же подозрительно посмотрел на Чжан Руицяна, и у него появилось ощущение, что его подозревают в наличии этого заболевания.
 
 Лицо Чжан Жуйцяна сразу же изменилось. Он выглядел так, словно мог превратиться в Невероятного Халка. Каким бы спокойным он ни был, он не мог оставаться спокойным, когда Фэн Юй так на него смотрел.
 
 "Это потому, что многие люди стесняются признаться, что у них такое заболевание, и пытаются лечиться у нелицензированных врачей. По дороге сюда я видел всевозможные объявления на фонарных столбах, утверждающие, что у них есть традиционное чудодейственное вино или какие-то таблетки, которые помогут мужчинам.
 
 Все эти "лекарства" не доказаны, и мы даже не знаем, вредно ли оно для организма тех, кто его принимал. Это лекарство совсем другое. У него мало побочных эффектов, и оно не наносит вреда организму. Кроме того, это лекарство отпускается по рецепту". В прошлой жизни Фэн Юй видел много рекламы о лечении мужских проблем. Большинство из этих реклам были пустыми, а компоненты в их продуктах были странными. Это не были ни китайские традиционные лекарства, ни западные. Утверждения в рекламе были преувеличены, и даже если людей обманывали эти компании, они стеснялись искать их. Это происходило потому, что они не хотели, чтобы другие знали, что они принимают такие лекарства.
 
 Силденафил от Pfizer был эффективным и принадлежал к авторитетной фармацевтической компании. Больше всего Фэн Юя поразило то, что об этом препарате рассказали даже в новостях CCTV. Это показывает, насколько эффективным был этот препарат.
 
 "Но как вы будете продвигать этот препарат? Как вы собираетесь его продавать?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Это будет рецептурный препарат. Нам нужно только попросить больницы, которые находятся рядом с фармацевтическим предприятием города Бинг, помочь нам продвигать это лекарство. Это лекарство также может позволить нам выйти на зарубежный рынок. Это будет наш флагманский препарат на международном рынке!".
 
 Чжан Жуйцян все еще колебался. Использовать это лекарство в качестве флагманского препарата для компании? Тогда Bing City Pharmaceutical будет известна как компания, специализирующаяся на таких заболеваниях. Это не будет соответствовать репутации их бренда.
 
 "В будущем это лекарство принесет нашей компании как минимум несколько сотен миллионов долларов прибыли".
 
 Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни годовая прибыль Pfizer превышала 1 миллиард долларов США. Но это было связано с тем, что это лекарство уже было хорошо известно во всем мире. Прибыль за первые несколько лет была не такой высокой, и Pfizer потратила довольно много средств на его продвижение.
 
 "Несколько сотен миллионов долларов прибыли? Прибыль будет настолько высокой?" Глаза Чжан Жуйцяна превратились в знаки $$. "Это минимум
 
!" уверенно ответил Фэн Юй. Чжан Жуйцян глубоко вздохнул и сказал: "Хорошо. Оставь это мне. Но мы вернем вам 200 миллионов только после того, как наша прибыль превысит эту сумму. Кроме того, проценты начнут начисляться только после того, как это лекарство появится на рынке!"
 
 Фэн Юй кивнул: "Хотя правительство города и использует меня в своих интересах, я не возражаю. Договорились!"
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082856

    
  





  Экстраординарный гений Глава 703


  

    
      Необыкновенный генийГлава 707 - Не зря пришел
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй не возражал против того, чтобы им воспользовались, потому что фармацевтическое предприятие "Бинг Сити" было уже известным брендом. Это лекарство будет пользоваться популярностью, если будет продаваться под этой маркой. Кроме того, у Bing City Pharmaceutical было много исследователей, и они могли быстрее усовершенствовать формулу и провести клинические испытания.
 
 Кроме того, китайское законодательство в отношении лекарств было не таким строгим. Фэн Юй мог получить разрешение раньше, чем Pfizer, и начать производство. Он сможет подать заявку на патенты и задержать выход препаратов Pfizer на рынок. Bing City Pharmaceutical станет первой компанией, которая разработает и выпустит этот препарат.
 
 Если бы это была другая небольшая фармацевтическая компания, ей было бы трудно сделать все это. Кроме того, Фэн Юй не понес никаких значительных потерь. Данные исследования были лишь справочными материалами и содержали некоторые технические знания о производстве этого препарата.
 
 После окончания дискуссии Фэн Юй продолжал сидеть на диване, скрестив ноги.
 
 "Почему вы все еще здесь? Если вы хотите пообедать в нашей столовой, то все в порядке. Но не думай заказывать дорогие блюда".
 
 "Эх, эх, эх...... Вы - мэр. Посмотри на свой скупой взгляд. Думаешь, я не могу позволить себе заплатить за себя?" высокомерно ответил Фэн Юй.
 
 "Тогда чего ты хочешь от меня? Сейчас почти конец года, и я очень занят. Мне еще нужно посетить множество встреч". Чжан Жуйцян нахмурился. Он слишком хорошо знал Фэн Юя и понимал, что Фэн Юй, должно быть, что-то замышляет.
 
 Если бы это было что-то хорошее, Фэн Юй открыл бы рот раньше.
 
 "Городское правительство предоставляет какие-то льготы вашим сотрудникам в связи с наступающим лунным Новым годом?"
 
 "Какое отношение это имеет к тебе? Ты просишь за своего кузена? Ты привык выставлять напоказ свое богатство. Теперь и твой двоюродный брат идет по твоим стопам. Он всего лишь младший сотрудник, а уже ездит на работу? Он ездит на Songjiang Olympic".
 
 При упоминании этого Чжан Жуйцян пришел в ярость.
 
 Сначала у него сложилось хорошее впечатление о старшем двоюродном брате Фэн Юя, и он попытался помочь ему, переведя его на работу к своему секретарю. Он даже думал повысить его в этом году.
 
 Но этот двоюродный брат Фэн Юя ездил на работу на машине и даже не жил в квартале, выделенном городом. Он купил новую частную квартиру рядом с рекой Бинг-Сити. Он слышал, что площадь этой квартиры была больше, чем площадь квартир для сотрудников уровня директора.
 
 У этого парня был даже телефон. У многих начальников отделов в правительстве не было даже пейджера.
 
 Фэн Юй тоже потерял дар речи. Все это отец подарил его старшему двоюродному брату. Если бы он не остановил отца, то отец подарил бы двоюродному брату роскошную модель Songjiang Olympic. Именно эта модель была выделена мэру.
 
 Эту квартиру также купил отец Фэн Юя. Он сказал, что с большой квартирой его двоюродный брат сможет легче найти себе девушку. Сейчас, будучи государственным служащим из богатой семьи и даже имея машину, ему было очень легко найти себе девушку. Многие руководители городского правительства хотели познакомить с ним своих дочерей или племянниц. Фэн Юй улыбнулся: "Это его личная машина. Он тратит собственные деньги на заправку, и это не противоречит правилам. Кроме того, машину для него купил мой отец. Я также не могу его остановить. Вы сказали, что у городских властей нет маршрутных автобусов? Компания Bing City Machinery может производить автобусы сейчас. Вы хотите заказать 8 или 10 автобусов для города?".
 
 Чжан Жуйцян: "......". Фэн Юй относился к городскому правительству как к своему постоянному клиенту. Он старается продать свою продукцию каждый раз, когда приезжает.
 
 "Мы не будем его покупать. Есть еще один вопрос......, но неважно. Что еще вы хотите мне сказать?" Чжан Жуйцян остановился на полпути.
 
 Черт. Почему ты не можешь закончить то, что хотел сказать? Это невыносимо, когда ты говоришь о чем-то и останавливаешься на середине.
 
 Фэн Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна и продолжил с энтузиазмом, как продавец: "Купите наши карты покупок Тай Хуа в качестве подарков для государственных служащих города. Я дам вам скидку в 2%".
 
 Чжан Жуйцян повернулся и пошел обратно к своему месту за столом. "Сяо Лю, отправь господина Фэна".
 
 "Эх, не надо так. Мы тут все счастливо болтаем. Правительство не раздает подарки на Новый год? Как насчет наших карточек для покупок в супермаркете Тай Хуа? Так будет дешевле. Товары в супермаркете тоже недорогие, и там есть разнообразные продукты, которые могут выбрать ваши сотрудники. Это намного лучше, чем если бы вы выдавали мясо, рис и т.д.".
 
 Чжан Жуйцян пристально посмотрел на Фэн Юя: "В позапрошлом году вы рекламировали свое масло Tai Hua Premium. В прошлом году - свинину "Тянь Пэн". В этом году вы пытаетесь помочь супермаркету "Тай Хуа" избавиться от остатков?". "О чем вы говорите? С каких пор у моих продуктов есть остатки? У супермаркета "Тай Хуа" отличный бизнес, и весь город об этом знает!"
 
 "Верно. Даже супермаркет нашего государственного торгового центра борется за выживание". сердито ответил Чжан Жуйцян.
 
 Этот государственный торговый центр был расположен в лучшем месте города и пытался копировать супермаркеты Тай Хуа, открыв свой супермаркет. Но вскоре после открытия он столкнулся с трудностями.
 
 Чжан Жуйцян попросил своих людей провести расследование и выяснил, что именно супермаркет "Тай Хуа" был их мишенью. Все товары, продаваемые в супермаркетах "Тай Хуа", были дешевле, чем в государственном супермаркете. Супермаркет "Тай Хуа" даже раздавал листовки возле государственного супермаркета.
 
 Даже если они были конкурентами, они не должны были вести себя так агрессивно. Дела у Tai Hua Supermarket шли очень хорошо, почему они не могут дать выжить другим? В этом году городские власти будут раздавать подарки для своих сотрудников. Но все подарки будут куплены в государственном супермаркете. Они никогда не пойдут в супермаркет "Тай Хуа".
 
"Это все честная конкуренция. Мы - оригиналы, а они - подражатели. Как вы можете группировать нас вместе, и вы не должны говорить, что мы подавляем их. Их дела идут не очень хорошо, возможно, из-за проблем с управлением, или что-то не так с их маркетингом". Фэн Юрэ уверенно ответил.
 
 Проблемы с управлением? Менеджер государственного супермаркета был переведен в ваш супермаркет Тай Хуа на должность управляющего. Вы все предложили более чем двойную зарплату, и несколько менеджеров из финансового и складского отделов перешли на вашу сторону. Как Запад может хорошо управлять нашим супермаркетом?
 
 Дела государственного супермаркета пошли под откос, и торговый центр тоже пострадал. Чжан Руйцян был расстроен. Он возлагал большие надежды на этот торговый центр.
 
 Этот торговый центр был расположен в лучшем месте, имел хороший ремонт и лучшее обслуживание клиентов. Однако бизнес был хуже, чем в тех старых торговых центрах. Наибольшая вероятность этого была связана с супермаркетом "Тай Хуа". Они наняли весь управленческий персонал из государственного супермаркета, и супермаркет "Тай Хуа" находился совсем рядом с ними.
 
 "Если это честная конкуренция, то прекратите нанимать наших людей".
 
 "Вы все не можете дать им более высокую зарплату, и вы хотите помешать им зарабатывать больше? У них тоже есть семьи, которые нужно кормить. Что плохого в том, что они пытаются заработать больше? Если этот государственный супермаркет больше не может выжить, я могу дать совет. Закройте его и переедьте в другое место, например, рядом с университетами. Их бизнес улучшится".
 
 Чжан Жуйцян недоверчиво посмотрел на Фэн Юя: "Перевезти их куда-нибудь поближе к университетам?".
 
 "Конечно, речь не идет о каких-то университетах. Место возле Лунцзянского университета неплохое. Там много школ. Хотя это немного в стороне от дороги, там много людей. Это хорошее место для строительства торгового центра".
 
 "Неважно. Мы поговорим об этом в другой раз.
 
 Что еще у тебя есть для меня?".
 
 "Есть еще кое-что. Я знаю, что город переселил жителей этих двух мест. Земельный участок будет выставлен на аукцион? Как насчет того, чтобы продать его супермаркету "Тай Хуа"? Мы построим там наш гипермаркет, и я гарантирую, что эти два места станут оживленным коммерческим районом".
 
 Чжан Жуйцян сердито посмотрел на Фэн Юя. Вы думаете, я не знаю, что эти два места подходят для строительства торговых центров? Почему мы должны продавать эти участки вам? Но Чжан Жуйцян немного подумал. Похоже, что государственными торговыми центрами было нелегко управлять. Даже торговый центр в лучшем месте города испытывал трудности. Если город действительно построит и будет управлять своими торговыми центрами в новых районах, он может понести большие убытки. Город может с таким же успехом продать землю и получить прибыль. После этого город все равно сможет ежегодно получать высокие налоги.
 
 "Мы выставим эти два участка земли на аукцион после Нового года. Я сообщу вам всем точную дату позже. Если у вас больше ничего нет, просто уходите".
 
 Фэн Юй взял свою чашку чая и допил ее одним большим глотком. Затем он медленно ушел. Его поход в офис мэра не был напрасным.
 
 Примечания переводчика: В одной из предыдущих глав Фэн Юй помог своему двоюродному брату устроиться на работу в городское правительство. Я не могу вспомнить, в какой именно главе.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082857

    
  





  Экстраординарный гений Глава 704


  

    
      Необыкновенный генийГлава 708 - Можем ли мы изменить название деревни?
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Внизу была припаркована хорошо отполированная черная машина, и все, кто убирал снег, прекратили работу. Они смотрели на красивую черную машину. Это, должно быть, кто-то ищет Старого Фэна. Посмотрите на старика Фэна. У него появился способный сын, и его жизнь стала лучше.
 
 Водитель вышел из машины и быстро открыл пассажирскую дверь для Фэн Юя.
 
 А? Разве это не сын старого Фэна? Он вернулся?
 
 "Сяо Юй, ты вернулся, чтобы навестить своих родителей?" Тетушка поприветствовала его первой. Похоже, для нее было честью приветствовать Фэн Юя раньше других.
 
 "Тетя Ли, ты что, снег стряхиваешь? Предоставьте это мне. Дядя Чжао, господин Ван". Фэн Юй поприветствовал всех своих соседей. Эти люди считались старыми соседями. "Нет необходимости. Я отношусь к уборке снега как к физическому упражнению. Я думал, что зимние каникулы в университете уже давно начались? Почему ты так поздно вернулся?"
 
 "У меня есть дела в городе Бинг. Но я еще успею вернуться к Лунному Новому году".
 
 Из-за спин взрослых появился ребенок и спросил: "Брат Фэн Юй, а в этом году будет фейерверк?"
 
 "Хахаха, если Сяо Бао любит смотреть на фейерверки, то мы будем запускать фейерверки. В этот раз мы запустим много фейерверков! Обещаю, тебе понравится!"
 
 "Ура!!! Брат Фэн Юй самый лучший!" восторженно воскликнул Сяо Бао.
 
 Чжан Мухуа ждала сына у окна. Она хотела первой приветствовать возвращение сына.
 
 "Тетушки, дядюшки, я вернусь первой. Если вы все свободны, заходите ко мне поболтать". сказал Фэн Юй и вошел в здание с пустыми руками. Его водитель и Лю Цзичуань шли позади, неся все купленные вещи.
 
 Фэн Юй некоторое время наблюдал за Лю Цзичуанем и решил дать ему поучиться управлению. Хотя они не росли вместе, они были из одной деревни. Фэн Юй чувствовал себя неловко, заставляя его быть своим телохранителем.
 
 Новым телохранителем и водителем Фэн Юя стал Мэй Чжигао. Он тоже был из города Бин.
 
 "Цзичуань, ты возвращайся первым.
 
 Я уверен, что дядя Лю ждет вас. Чжигао, ты можешь вернуться и встретить Новый год со своей семьей. В деревне ничего не случится. Кроме того, поблизости есть Да Чжуан".
 
 Да Чжуан был телохранителем отца Фэн Юя. Его родители умерли, а сестра переехала в другую провинцию. Он был один и решил провести праздники с семьей Фэн.
 
 Мэй Чжигао кивнул. Он уже знал, что управляющий Фэн попросит их вернуться. Поблагодарив Фэн Юя, он ушел вместе с Лю Цзичуанем. Лю Цзичуань отправил его на автобусную станцию за автобусом обратно в город Бин.
 
 "Сынок, почему ты так поздно вернулся? Это из-за твоих дел? Разве ты не передал всю работу другим?" ворчал Чжан Мухуа.
 
 "Я ездил в Америку, чтобы купить кое-что. Я вернулся сразу же после того, как закончил работу. Почему бы вам обоим не переехать в город Бин. Вы все еще можете часто видеться с Чиксин". Фэн Юй ответил небрежно.
 
 Хотя воздух в деревне был превосходным, но транспорт, медицинское обслуживание и т.д. не могли сравниться с городом. Кроме того, город Бин был не таким загрязненным, как в будущем.
 
 "Хорошо. Мы с твоим отцом собираемся купить дом у реки. Твоему отцу будет удобнее ходить на рыбалку".
 
 "А? Правда?" Фэн Юй был удивлен. Он уже пытался просить родителей переехать в город, но родители отказались. Почему они вдруг захотели переехать?
 
 "Твоего дядю Вэня собираются перевести в город Бин, а у твоего отца не так много друзей в деревне. Кроме того, здоровье твоего дедушки уже не такое хорошее, как раньше. Твой отец хочет перевезти твоего дедушку в город Бинг, чтобы он жил с нами. Если он заболеет, будет удобнее отправить его на лечение в главную больницу".
 
 "Дядя Вэнь переводится в Бинг Сити? Его снова повысили?" Отец Вэнь Дунцзюня слишком быстро продвигался по карьерной лестнице. Он что, сидел на ракете?
 
 "Я думаю, это всего лишь перевод. Он будет заместителем начальника городского сельскохозяйственного бюро".
 
 Фэн Юй поднял брови: "Шеф собирается уйти на пенсию?"
 
"Это точно. Я слышал, что он уйдет на пенсию меньше чем через 2 года. Откуда вы знаете?" с любопытством спросил Чжан Мухуа.
 
 Была ли необходимость спрашивать? Дядя Вэнь был переведен в город, чтобы занять должность начальника городского сельскохозяйственного бюро. Город Бин был субпровинциальным подразделением. Это значит, что дядю Вэня скоро повысят до заместителя директора бюро? Многие люди будут завидовать ему. Но дядя Вэнь добился больших результатов за время своего пребывания здесь.
 
 "Я догадался. Где папа? На заводе?"
 
 "Он пошел копать лягушек со старым Чжао. Он сказал, что хочет поесть жареных лягушек. Зачем ему идти и самому ловить лягушек, если он хочет их есть? Он может просто купить их в магазине".
 
 "Хаха, папа просто развлекается. Может, ему надоело играть в маджонг каждый день".
 
 В полдень Фэн Синтай вернулся домой с ведром лягушек и маленьких рыбок. Он сразу же попросил Фэн Юя позвонить Вэнь Дунцзюню и пригласить его семью на ужин и напитки. Как будто лягушки были деликатесом.
 
 Вэнь Дунцзюнь пришел в дом Фэн Юя пораньше, чтобы поиграть с ним в видеоигры. Они подключили "Маленького тирана" второго поколения к телевизору и стали играть. Они возбужденно кричали и играли. Они уже давно не играли вместе.
 
 "Эх, в деревне только что открылся игровой зал. Хочешь, завтра пойдем туда поиграем?" Для Вэнь Дунцзюня школьные каникулы - это время, когда он может поиграть и развлечься. У него не так много друзей, и он ждал, когда Фэн Юй вернется в деревню.
 
 Там теперь есть игровые автоматы? Фэн Юю было очень интересно побывать в этом месте. Поэтому он согласился пойти с Вэнь Дунцзюнем завтра.
 
 Мать Вэнь Дунцзюня помогла приготовить ужин. Благодаря дополнительной помощи ужин был готов очень скоро. Когда Вэнь Дэгуан вернулся с работы, обеденный стол был полон еды. Главным блюдом на ужин были жареные во фритюре лягушки.
 
 "Вы оба скоро закончите школу. Какие у вас планы?" спросил Фэн Синтай.
 
 "Я? Буду продолжать заниматься бизнесом".
 
 "Разве ты не говорил, что хочешь поступить на государственную службу?
 
"Фэн Синтай был недоволен. Это отродье лгало ему в прошлом.
 
 "Папа, заниматься бизнесом - это тоже вклад в развитие страны. Разве ты не слышал, что платить налоги - это почетно? Кроме того, с моими нынешними активами, как ты думаешь, смогу ли я быть чьим-то подчиненным?" С нынешними активами Фэн Юй может легко войти в партийный комитет центрального правительства, несмотря на свой возраст.
 
 "Старина Фэн, у детей в наше время свое собственное мышление. Просто оставь их в покое". сказал Вэнь Дэгуан и повернулся к Вэнь Дунцзюню. "А что насчет тебя?"
 
 Вэнь Дунцзюнь все еще набивал свое лицо лягушками. У него был маслянистый рот, и он тут же проглотил еду, когда услышал, что отец спрашивает его.
 
 "Я? Я должен поступить на государственную службу". непринужденно ответил Вэньдунцзюнь. Отец Чжан Ханя уже помог ему проложить свой путь. Было бы глупо, если бы он не поступил на государственную службу. Более того, он мечтает стать государственным чиновником. Он хочет стать высокопоставленным чиновником. Но он до сих пор не решил, что будет делать после того, как станет им!
 
 "На государственной службе есть много отделов. В какой департамент пойдешь ты?". Вэнь Дэгуан знал об отношениях своего сына с Чжан Ханем, а также знал, что отец Чжан Ханя уже сделал соответствующие распоряжения. "А? Я тоже не знаю". Вэнь Дунцзюнь ответил пустым взглядом.
 
 Фэн Юй закрыл лицо ладонью. "Ты все еще не подумал об этом спустя столько времени?"
 
 "Я думал об этом. Я просто поступлю на тот же факультет, что и Чжан Хань!" Вэнь Дунцзюнь ответил с выражением лица "у меня свои планы".
 
 "Бесполезно!" Если бы они не были в доме Фэн Юя, Вэнь Дэгуан избил бы своего сына. Как может человек делать что-то, не планируя?
 
 Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Его рост составлял 1,9 м, и в какой бы отдел он ни попал, он не понравится ни одному руководителю. Возможно, ему подойдут только отделы полиции или спорта. Но с его характером, сможет ли он выжить в полиции?
 
 "Дунцзюнь, тебе лучше не следовать за Чжан Ханом.
 
 Пусть Чжан Хань будет работать в полиции, а вы - в Главном спортивном управлении Китая. Если вы оба будете работать в одном отделе, один из вас далеко не уйдет. С вашими габаритами ваш начальник наверняка не продвинет вас по службе. Но в Главном управлении спорта вы не будете выделяться из-за своих габаритов. Кроме того, там ты сможешь заниматься спортом со спортсменами. Это тебе больше подходит".
 
 Глаза Вэнь Дунцзюня загорелись: "Верно. Я пойду управлять стадионом и смогу играть там со спортсменами! Папа, я все тщательно обдумал. Я хочу поступить в Главное спортивное управление Китая!".
 
 Вэнь Дэгуан покачал головой. Главное управление спорта Китая? Прекрасно. Характер этого сопляка наверняка обидит руководителей других ведомств. Возможно, ему будет лучше работать в Главном управлении спорта Китая.
 
 "Хорошо."
 
 "О, дядя Вэнь, мы можем изменить название нашей деревни?" неожиданно спросил Фэн Юй.
 
 Примечания переводчика: Чисин - племянник Фэн Юя. Подпровинциальное деление
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Sub-provincial_division
 
 Главное управление спорта Китая
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/General_Administration_of_Sport_of_China
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082858

    
  





  Экстраординарный гений Глава 705


  

    
      Необыкновенный генийГлава 709 - Используйте деньги
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 Вэнь Дэгуан застыл, услышав, что сказал Фэн Юй.
 
 "Что ты сказал? Изменить название деревни?"
 
 "Именно так. Это можно сделать?"
 
 Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя, потрясенный. Он выругался: "Что ты опять задумал? Почему ты задумал изменить название деревни?".
 
 Фэн Юй посмотрел на отца и улыбнулся: "Папа, как ты думаешь, если наша деревня переименуется в деревню Тай Хуа? Это звучит красиво?"
 
 Глаза Фэн Синтай стали яркими: "Да? Деревня Тай Хуа? Звучит неплохо. Это идеальное название для деревни! Дегуан, может ли деревня изменить свое название?"
 
 Вэнь Дэгуан: "......" Как отец, как сын!
 
 "Хотя наша деревня не уезд, но уровень тот же. Как мы можем просто изменить название по своему усмотрению?" Вэнь Дэгуан ответил.
 
 "Почему бы и нет? Тот уезд XXX также изменил свое название на XXX-район". сказал Фэн Синтай.
 
 "Это уезд, преобразованный в район. Как это может быть одно и то же? О чем вы все думаете? Вы хотите назвать деревню в честь своих имен?"
 
 "Этот Шанчжи тоже назван в честь чьего-то имени. И уезд Цзинъюй тоже. Неужели вы думаете, что я не знаю об этом?" ответил Фэн Синтай. Если бы деревню назвали деревней Тай Хуа, это было бы честью для его семьи, и он мог бы хвастаться до конца своих дней!
 
 "Это все национальные герои, которые сражались против японцев во время войны. Как ты можешь сравнивать себя с ними? Ты сошел с ума после того, как разбогател? Я помог тебе изменить названия школ. Почти все школы в деревне и даже детские сады называются "Детские сады Тайхуа". Разве этого не достаточно? Теперь вы все еще хотите назвать деревню Тайхуа?". сердито ответил Вэнь Дэгуан. "Зависть! Ты ревнуешь! Я спрашиваю тебя, если появится возможность изменить название деревни, ты изменишь его?" Фэн Синтай уставился на Вэнь Дэгуана.
 
 "Хватит нести чушь. Ты знаешь, сколько нужно одобрений, чтобы изменить название деревни?
 
 Это может решить только Центральное правительство! Вы думаете, это решает городское или провинциальное правительство?"
 
 Фэн Юй нахмурился. Это так сложно? Это всего лишь маленькая деревня, а решение должно приниматься центральным правительством?
 
 Фэн Юй посмотрел на своего отца, а затем спросил: "Тогда какой вклад я должен внести, чтобы центральное правительство согласилось изменить название деревни?"
 
 Вэнь Дэгуан: "......". Это отродье все еще не хочет сдаваться?!
 
 "Ты думаешь, это можно решить деньгами? Дело не в деньгах. Ты должен сделать значительный вклад в развитие страны или спасти много жизней. Даже если у вас много денег или вы заплатили много налогов, это все равно бесполезно. Но выход все же есть. Вы можете пожертвовать все свои деньги стране, и высшее руководство может согласиться!".
 
 Что за шутка! Пожертвовать все мои деньги? Я заработал так много денег и до сих пор не насладился жизнью. Как я могу пожертвовать все?
 
 Более того, я могу использовать деньги, которые у меня были, чтобы заработать больше. Если бы эти деньги были отданы этим государственным служащим, это было бы пустой тратой!
 
 Внести значительный вклад в развитие страны? До этого случая осталось всего несколько лет. Если я подниму этот вопрос перед высшим руководством, оно должно согласиться с моей просьбой.
 
 Фэн Синтай похлопал Фэн Юя по спине и сказал: "Неважно. Мы тоже скоро переедем в город Бин".
 
 "Мы не вернемся в деревню? Не волнуйся, папа. Я обязательно переименую нашу деревню в деревню Тай Хуа в течение 5 лет!" - сказал Фэн Юй.
 
 "Хорошо, хорошо. Я знаю, что ты способен. У тебя все лицо красное. Если ты не можешь пить, то не пей. У нас дома тоже есть Цзяньлибао".
 
 Фэн Юй поднял глаза к потолку. Он говорил правду, но к нему относились как к пьянице, несущему чушь.
 
 "Папа, если название деревни нельзя изменить, то как насчет названий улиц?" неожиданно спросил Вэнь Дунцзюнь.
 
 А? Это хорошая идея. Фэн Юй об этом не подумал.
 
 "Дядя Вэнь, Дунцзюнь прав. Переименование улиц не должно быть проблемой, верно?"
 
"Это...... Кажется, что городские власти могут принять решение по этому вопросу. Но уверены ли вы, что город даст разрешение?" спросил Вэнь Дэгуан.
 
 "Предоставьте это мне. Посмотрите на нашу деревню. Кроме этого нового перекрестка, остальные дороги находятся в ужасном состоянии. Мы пожертвуем деньги на строительство 8 или 10 бетонных дорог в деревне. Мы сможем использовать имена моих папы и мамы в качестве названий дорог?".
 
 "А? Ты хочешь отремонтировать 8-10 дорог? У твоих родителей только два имени".
 
 Фэн Юй положил несколько пар палочек на стол и указал на одну палочку: "Эта дорога будет называться Синтайская дорога".
 
 "Это будет называться Синтай Роуд 2. Это будет называться Синтайская дорога 3. Это будет Му Хуа Роуд. Это будет называться Му Хуа Роуд 2, а это будет Му Хуа Роуд 3. Остальные будут пронумерованы таким же образом".
 
 Вэнь Дэгуан ошеломленно смотрел на Фэн Юя. Умный мальчишка. Таким образом, все дороги в деревне будут названы в честь твоих родителей? Если ты проложишь дороги таким образом, то в деревне не будет дорог с другими названиями. Это не будет отличаться от изменения названия деревни. Все в деревне будут помнить имена твоих родителей!
 
 Фэн Синтай радостно поднял бокал: "Это хорошая идея!"
 
 Чжан Мухуа нахмурилась: "Но это будет дорого стоить".
 
 "Мама, не беспокойся о деньгах. Наша семья не скупится на деньги. К тому же, сколько может стоить ремонт дорог? Кроме того, деревня только такая большая. Дороги не очень длинные. Четырехполосной дороги с двумя направлениями вполне достаточно. Грунтовая дорога уже есть. Нам нужно только немного почистить и залить бетоном существующие дороги. Подумайте об этом. В будущем эта дорога будет называться Му Хуа Роуд. Разве вы не думаете, что деньги потрачены не зря?" спросил Фэн Юй. Чжан Мухуа начал представлять и кивнул. "Я позволю тебе и твоему отцу решать".
 
 Хотя это звучало нелепо, Вэнь Дэгуан не стал их останавливать. Его приказ о переводе выйдет только после Лунного Нового года. Если он сможет помочь Фэн Синтай решить вопрос со строительством дороги, это будет его заслуга.
 
Ремонт дорог оказался не таким простым делом, как утверждает Фэн Юй. Построить дороги будет не так уж и мало. Если бы это было не так, деревня уже давно построила бы бетонные дороги. Но теперь Вэнь Дэгуан будет тем, кто привлечет спонсоров для строительства этих дорог. Правительству и деревне не нужно будет тратить ни цента, а жители получат выгоду. Это был большой кредит.
 
 Чем больше кредитов было у Вэнь Дэгуана, тем более влиятельным он будет, когда его переведут на новое место. Он знал, что именно отец Чжан Ханя помог ему получить повышение. Если он не сможет добиться каких-либо результатов, это будет конец его карьеры. Ему не было и пятидесяти, а он все еще хотел получить повышение.
 
 "Сяо Юй, приходи завтра ко мне в офис, чтобы обсудить это".
 
 "Мы сейчас ужинаем. Почему ты говоришь о работе?" - ворчала мать Вэнь Дунцзюня.
 
 "Хорошо. Давайте не будем говорить о работе. Старина Фэн, давай выпьем!"
 
 Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь тоже подняли бокалы и постучали. Вэнь Дунцзюнь сразу же поднял бокал, а Фэн Юй сделал лишь глоток.
 
 Вэнь Дунцзюнь сердито уставился на Фэн Юя. Фэн Юй смущенно улыбнулся и допил бокал пива. Это был дом, и они не разговаривали о делах. Но Фэн Юй привык обманывать, когда выпивал.
 
 "Сегодня у нас хорошее настроение. Сынок, иди и включи проигрыватель Super VCD. Мы с твоим дядей Вэнем споем несколько песен для всех!" Лицо Фэн Синтай раскраснелось. Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь обменялись взглядами и в сердцах приняли решение. Они немедленно отправятся к Вэнь Дунцзюню. Эти два старика не умеют петь!
 
 Примечания переводчика:
 
 Shangzhi
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Shangzhi
 
 Цзинъюй
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Yang_Jingyu
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082859

    
  





  Экстраординарный гений Глава 706


  

    
      Необыкновенный генийГлава 710 - Начать продавать
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 "С Новым годом по лунному календарю, брат Фэн". Это был первый день лунного Нового года, и Фу Гуанчжэн позвонил Фэн Юю, чтобы поздравить его. Это было то, что китайцы делают и говорят на Лунный Новый год.
 
 "Брат Фу, спасибо тебе. Тебя тоже поздравляю с Новым годом. Я как раз собирался тебе позвонить". Фэн Юй солгал. Он собирался посетить дом Ли На и не мог никому звонить.
 
 "Хахаха. У меня для тебя хорошие новости. Акции, купленные в интернете, сильно выросли. Мой старший дядя говорит, что пора их продать".
 
 "Хорошо. Я попрошу Хэ Чжаоцзи связаться со всеми вами. Будем ли мы продавать все сегодня или разделим на несколько партий?"
 
 "Мой дядя говорит, что мы должны продать все в течение этих двух дней. Сегодня мы начнем с электронных компаний, а завтра продадим акции химических компаний".
 
 "Хорошо. Я знаю. Помогите мне поздравить ваших дядей с Новым годом. Я все подготовлю".
 
 Оба поболтали еще немного, а затем Фэн Юй позвонил Хэ Чжаоцзи: "Старина Чжао, помоги мне сделать приготовления. Свяжитесь с семьей Фу и сбросьте завтра акции всех химических компаний. Также сообщи всем, кто купил акции электронных компаний, чтобы они сбросили свои акции сегодня вечером".
 
 "Да, босс. Что нам делать с деньгами после того, как мы сбросим акции?" В этой операции задействованы не только средства Wind and Rain Consulting. Она также включает личные средства Фэн Юя. Фэн Юй даже продал часть своих акций Microsoft, чтобы купить акции этих компаний.
 
 "Используйте мои средства для покупки акций Microsoft. Все как и раньше. Покупайте все, что есть на рынке. Если на рынке нет лучшего выбора, фонды наших клиентов также могут покупать акции Microsoft или акции других технологических компаний. Мы должны сосредоточить большую часть наших средств на рынке США. Если останутся средства, мы можем спекулировать на валюте, золоте или сырьевых товарах. Вы все можете принять решение по этому вопросу. Просто следуйте нашим правилам. Мы лучше не заработаем денег, чем позволим нашим клиентам потерять деньги.
 
 Вы должны минимизировать риск, и никакое высокое кредитное плечо не допускается!".
 
 Компания Wind and Rain Consulting смогла привлечь много клиентов, потому что ни один из их клиентов не потерял деньги, инвестируя с ними. Во-первых, мировая экономика была на высоте, особенно на рынке США. Во-вторых, Фэн Юй просил своих сотрудников инвестировать консервативно. Кроме того, Фэн Юй давал им советы, чтобы они не инвестировали не в то направление.
 
 "Будьте уверены, босс. Мы не позволим нашим клиентам потерять деньги. Сегодня вечером я снова вызову всех на работу. Также я хочу поздравить вас с Новым годом по лунному календарю".
 
 "Я тоже поздравляю вас всех с Новым годом". Все хорошо потрудились. Используйте 1% от нашей прибыли в качестве премии сотрудникам. Вот и все."
 
 1% от прибыли может показаться не очень большим. Но сумма, вложенная в эту операцию, была огромной. Один только Фэн Юй вложил 1 миллиард гонконгских долларов. Прибыль от этой операции должна была составить более 50%. В сочетании со средствами клиентов 1% от их прибыли составит более 10 миллионов гонконгских долларов. Эта сумма еще не включает комиссию брокеров.
 
 Кроме того, на этот раз инвестициями руководил Фэн Юй, и всем сотрудникам оставалось только следовать инструкциям, а заработать можно было значительную сумму. Всего две ночи работы в Новый год позволили им заработать несколько сотен тысяч. Все они были вне себя от радости.
 
 Доход от инвестиций на этот раз оказался гораздо больше, чем ожидалось. Возможно, это было связано с тем, что акции в самом начале упали слишком низко. Акционеры этих компаний изо всех сил старались увеличить стоимость своих акций. Возможно, это также связано с тем, что американские финансовые институты покупали акции этих компаний. Акции также покупали магнаты Гонконга, Макао и многих других стран. Эти действия позволили ценам на акции быстро восстановиться.
 
 Все, кто купил акции этих компаний, смогли получить прибыль более 50%, и это всего за 2 месяца.
 
 Фэн Юй ожидал дальнейшего роста цен на акции. Конечно, сейчас рост цен на акции замедлился.
 
 Но если семья Фу и остальные захотят сбросить акции сейчас, цены на них снова упадут. Фэн Юй также чувствовал, что прибыль достаточно высока. 50% прибыли за 2 месяца, и это была даже значительная сумма. Это не считалось маленьким успехом. Это был ошеломляющий успех!
 
 Многие люди говорили, что легко превратить 1 доллар в 2 доллара, но превратить 100 миллионов в 200 миллионов было не так-то просто. Фэн Юй посмеялся над этим, сказав. Если инвестировать в правильном направлении, то 1 миллиард может быстро превратиться в 2 миллиарда.
 
 ......
 
 "Президент Норио, цены на наши акции в последнее время значительно выросли. Хотя они все еще не достигли пика прошлого года, это лишь вопрос времени. Мы должны достичь пика в течение 3 месяцев. Все мы послушали вас и придержали свои акции. На этот раз мы сможем получить высокую прибыль".
 
 Один из директоров рассмеялся и сказал во время заседания совета директоров Sony. Они забыли, что во время последнего заседания хотели, чтобы Норио Ога ушел в отставку.
 
 Норио Ога был доволен. Вы все еще хотите, чтобы он ушел в отставку? Этот план по снижению цен на акции придумал я. Кто из вас может придумать такие планы? Если бы не мои планы, не было бы столько людей, покупающих наши акции. Именно я стану президентом Sony. Никто из вас не сможет отнять это у меня!
 
 По ночам Норио Ога наблюдал за рынком США. Он привык видеть, как каждую ночь перед сном растут цены на акции Sony. Его красавица принимала ванну. Позже он все еще хотел провести немного романтического времени со своей женой.
 
 Норио Ога, раздеваясь, смотрел на котировки акций. Акции выросли еще на 0,5%, а торги только начались. Сегодня цены на акции должны вырасти еще на 2%.
 
 В комнату вошла жена Норио Ога, сняла халат и встала на колени перед Норио Ога. Норио Ога откинулся на спинку стула и вздохнул. Он погладил волосы жены и собирался начать реальное действие.
 
 Его глаза случайно взглянули на монитор, и он замер. Он тут же обмяк.
 
 Его жена была ошеломлена. Она подумала, что ее зубы случайно задели этот чувствительный орган, и тут же использовала свой язык, чтобы продолжить ласкать Норио Ога, пытаясь оживить хромого маленького Норио Ога.
 
 Но Норио Ога внезапно оттолкнул ее, в результате чего она упала на татами.
 
 Но жена Норио Ога решила, что Норио Ога играет с ней в ролевые игры. Это был не первый раз, когда муж обращался с ней так грубо. Она тут же притворилась испуганной и закрыла глаза, ожидая, когда муж набросится на нее.
 
 Но, подождав некоторое время, муж не набросился на нее. Вместо этого она услышала звук разбивающегося об пол стакана с водой. Вода даже попала на ее тело.
 
 Жена Норио Ога в шоке открыла глаза. Она знала, что это не ролевая игра. Ее муж разбрасывал вещи, только когда был в плохом настроении. Что же произошло? Во время ужина Норио Ога сказал ей, что дела в компании идут хорошо и скоро его повысят с должности исполняющего обязанности президента до президента.
 
 Жена Норио Ога тут же встала и увидела, что ее муж смотрит на монитор компьютера. Хотя она была домохозяйкой, она знала, что зеленый цвет означает потерю денег.
 
 Норио Ога говорил, что цены на акции компании росли, и он даже вложил все их сбережения в акции компании. Теперь акции упали. Неудивительно, что Норио Ога был в ярости.
 
 Но почему акции компании упали? Разве Норио Ога не говорил, что акции компании будут расти?
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенного гения" и 4 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
$50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082945

    
  





  Экстраординарный гений Глава 707


  

    
      Необыкновенный генийГлава 711 - Одни смеются, другие плачут (Часть 1 из 2)
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Норио Ога не мог понять, почему акции Sony так внезапно упали. У компании не было никаких проблем с операциями, а PlayStation продавалась очень хорошо. Отзывы о PlayStation были отличными, и продажи дисков, Walkman, CD-плееров и т.д. также шли хорошо. У артистов под их лейблами не было никаких негативных новостей, и их концерты были распроданы.
 
 Цены на акции должны продолжать расти. Даже если будут колебания, они не должны упасть так резко. Американский рынок был бычьим, и не было причин, по которым акции упали бы почти на 5% через несколько минут после начала торгов!
 
 Норио Ога посмотрел на сделки. Там было несколько сделок по продаже огромных сумм, что привело к падению цен на акции.
 
 Кто сбрасывает наши акции? Эти спекулянты? Может быть, кто-то нацелился на Sony?
 
 Норио Ога не может об этом не беспокоиться. Он немедленно звонит ответственному лицу в США.
 
 "Президент, большое количество акций сбрасывается зарубежными инвесторами. Это касается не только нашей компании. Toshiba, Sharp, Pioneer и многие другие компании электроники, акции которых котируются на американской бирже, также пострадали. Акции всех компаний падали как сумасшедшие. Это даже повлияло на технологический индекс США!".
 
 "Зарубежные инвесторы? Вы знаете, откуда они?"
 
 "Я все еще расследую. Но я могу подтвердить, что они должны быть из Азии".
 
 Азия? Кто это? Какая компания это делает? Пострадали акции всех электронных компаний, и даже индекс фондового рынка пострадал? Это не спекулянты сбрасывают свои акции. Это должно быть спланировано давным-давно!
 
 Но почему эти люди сбрасывают все сразу? Они должны продавать акции партия за партией. Они также понесут убытки, если сбросят все акции сразу. Почему они не боятся потерь?
 
 Норио Ога еще не положил трубку, когда зазвонил его домашний телефон.
 
 Его жена сразу же передала ему трубку. Норио Ога сказал несколько слов в трубку, а затем положил трубку.
 
 "Я возвращаюсь в компанию и не отступлю ни на минуту".
 
 ......
 
 Президент Toshiba спал, когда его кто-то разбудил. Он был в ярости. Была глубокая ночь, а ему еще нужно было работать на следующий день.
 
 "Президент, акции нашей компании внезапно упали!"
 
 "Что вы сказали? Что случилось? На сколько упали?" Президент Toshiba немедленно проснулся. Почему цена акций его компании внезапно упала? В электронной промышленности все шло хорошо. Этого не должно было случиться.
 
 "Она упала на 8%. Нет, уже на 10%!" Во время разговора цены на их акции упали на 10%.
 
 "Почему это происходит? Есть ли какие-то негативные новости о нашей компании?".
 
 "Нет. В нашей компании все нормально, и в США о нас нет негативных новостей. Я не уверен насчет Европы, я звонил в головной офис, но ничего не произошло".
 
 "Это значит, что кто-то манипулирует ценами на наши акции?" Хью был взбешен и шокирован одновременно. Toshiba была крупной многонациональной компанией, и ее стоимость превышала миллиард долларов США. Если кто-то захочет манипулировать ценами на их акции, необходимые средства будут немаленькими. Ни у кого не должно быть финансовой возможности сделать это, если только это не группа!
 
 Он немедленно встал с постели и созвал собрание директоров. Они должны придумать решение до того, как Токийская фондовая биржа начнет торги утром. Они не могут позволить, чтобы их акции в Японии упали!
 
 Если цены на их акции снова упадут, как в прошлом году, то это может быть его последний день в качестве президента компании. Он также владеет большим количеством акций компании. Он также понесет огромные убытки!
 
 Эта ночь не была спокойной для многих японских ТНК.
 
 Все не знают, что случилось с их компанией. Почему люди сбрасывали акции своих компаний? Цены на акции этих компаний падали как сумасшедшие. Они заметили, что не только их компании пострадали.
 
 Цены на акции многих японских электронных компаний также падали. Среднее падение для этих компаний составило около 10%.
 
 Акции всей электронной промышленности падали, и фондовый индекс упал из-за их акций. Американский рынок должен был быть "бычьим", и цены на акции в последнее время росли. Почему же сегодня рынок рухнул?
 
 В этот момент многие люди начинают скупать акции этих компаний по низким ценам, и акции начинают немного расти. Среди этих людей были некоторые компании.
 
 Если бы кто-то нацелился на одну электронную компанию, это было бы возможно. Но кто был настолько могущественным, чтобы нацелиться сразу на столько компаний?
 
 Все пытались выяснить это и начали связываться друг с другом. Сначала они должны стабилизировать цены на свои акции. Премьер-министр Японии также узнал о случившемся. Если фондовый рынок снова рухнет, то экономика Японии снова пострадает. Он также получит еще один удар.
 
 На следующий день все японские электронные компании, включая правительство, начинают объявлять всевозможные хорошие новости, надеясь стабилизировать свой фондовый рынок. Но после вчерашнего вечера многие инвесторы не верят им. Когда в Токио начинаются торги, цены на их акции начинают падать.
 
 Некоторые гонконгские магнаты, купившие акции этих электронных компаний, праздновали с шампанским. Некоторые из них заработали большие деньги, а некоторые - меньшие. Но в целом все заработали деньги.
 
 Эта операция по зарабатыванию денег на фондовом рынке США была успешной. Только некоторые сожалели об этом. Если бы они знали, что это произойдет, то вложили бы больше. Доходность была намного выше, чем в их бизнесе. Неудивительно, что Фу Жунци сосредоточился на финансовом рынке. Финансовый рынок был прибыльным!
 
 Магнаты ждали вечера, чтобы распродать акции своих химических компаний. На завтра они запланировали еще один праздник. Просто замечательно, через несколько дней у Фу Ронгки будет день рождения. В этом году все будут праздновать день рождения вместе с ним. Именно благодаря ему все они смогли сорвать куш.
 
Но Фу Жунци был не в лучшем настроении. Эти люди не разбираются в финансовом рынке. Как они могут так сбрасывать свои акции? Если бы они послушали его и продавали свои акции понемногу, все бы заработали больше. Но эти люди не послушали его. Если бы не кто-то, скупающий эти акции по низким ценам, все они, возможно, не смогли бы сбросить свои акции!
 
 Когда токийский фондовый рынок закрылся, Норио Ога и остальные выглядели бледными. Они не смогли стабилизировать цены на свои акции, и началась паническая распродажа, что привело к дальнейшему падению акций.
 
 "Норио Ога, лучше объясните нам, почему наши акции так падают?". Директор, который вчера хвалил Норио Ога, задал ему вопрос. "Кто-то нацелился на нас и всю японскую электронную промышленность, особенно на компании, пострадавшие от инцидента в Китае. Мы провели расследование, и те люди, которые сбросили наши акции, из Гонконга!". Норио Ога повысил голос.
 
 Эти люди не пытались скрыть свою личность. Они работали вместе, чтобы купить акции и поднять цены на них, а затем вместе покинуть рынок. Это привело к резкому падению акций. Эти люди обращались со своими компаниями как с банкоматами.
 
 "Гонконг? Почему они нацелились на нас? Разве в Гонконге есть электронные компании? Нет также японских компаний, которые бы создавали проблемы в Гонконге. Почему они это делают?"
 
 Норио Ога посмотрел на директора. Ты что, идиот? Ты не знаешь первопричину проблемы?
 
 "Это из-за прибыли. Они предсказывали, что цены на наши акции вырастут, и все они покупали наши акции в больших объемах, что привело к резкому росту цен на наши акции. Теперь они почувствовали, что цена достигла того уровня, который они хотели, и начали сбрасывать наши акции. Все еще помнят, когда цены на наши акции упали в прошлом году? Мы не сделали ничего особенного, и цены на наши акции восстановились. Именно тогда эти люди купили наши акции".
 
 "Это очень критично. Почему вы тогда не заметили?
 
 Вы даже говорите нам увеличить наши ставки? Теперь наши акции снова падают. Как вы собираетесь отвечать перед нами?".
 
 Норио Ога тоже был в ярости. Эти директора будут утверждать, что это были усилия всех, когда они зарабатывали деньги. Но когда они понесут убытки, виноват будет он. Я отказываюсь от этой проклятой должности! Я не хочу больше занимать эту должность исполняющего обязанности президента!
 
 Мне нечего сказать". Если вы все считаете, что есть кто-то более подходящий, чем я, на пост исполняющего обязанности президента, скажите мне. Я уйду!"
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      Необыкновенный генийГлава 712 - Одни смеются, другие плачут (Часть 2 из 2)
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 В Токио и Гонконге была ночь, а в США - утро. Фондовый рынок США открывается для торгов.
 
 Вчера, после падения акций компаний электроники, они немного выросли перед закрытием рынка. Но когда рынок открылся сегодня, цены на акции продолжали падать. Трудно было сдержать панические продажи. Американские инвесторы, купившие акции этих компаний, также начали сбрасывать свои акции. Но вчера они опоздали и не успели продать свои акции до закрытия рынка. Поэтому, когда рынок открылся сегодня, они начали сбрасывать акции. Они хотели остановить как можно большие потери. Но если бы они купили эти акции две недели назад, то не понесли бы убытков.
 
 Компании изо всех сил пытались стабилизировать свои акции и начали вливать большое количество средств, чтобы поднять цены на свои акции. Некоторые спекулянты и индивидуальные инвесторы также вышли на рынок. Они хотели купить эти акции по низким ценам и надеялись сорвать куш. Даже правительство Японии также участвует в повышении цен на акции. Но в это время акции этих химических компаний также начинают падать.
 
 Это было точно так же, как и вчера. Был сброшен большой объем акций, и не было никаких предупреждающих сигналов.
 
 Сначала многие люди радовались. У акций этих компаний есть потенциал, и многие ждали возможности стать их владельцами. Теперь на рынке появился большой объем акций, и все бросились их покупать.
 
 Но вскоре они понимают, что цены на эти акции начинают падать. Это было даже быстрее, чем вчера. Все были озадачены этим феноменом. Даже Уоррен Баффет был озадачен. Почему так много людей сбрасывают акции этих компаний? Связано ли это со вчерашними акциями электронных компаний?
 
 После некоторых расследований он выяснил, что все, кто сбрасывал эти акции, были из Гонконга и Макао.
 
 Это были те же люди, что и вчера?
 
 Утверждать, что эти люди манипулировали рынком, невозможно. Цены на акции этих компаний выросли благодаря акционерам компаний. Эта группа людей только купила акции и ничего не сделала!
 
 Уоррен Баффет нахмурился. Эти люди знали, что акции этих компаний будут расти, и купили их вместе? Но почему они выбросили акции все сразу? Разве они не должны были сбрасывать акции понемногу? Это был бы правильный путь, и цены на акции могли бы стабилизироваться, и они получили бы больше прибыли.
 
 Прибыль будет меньше, если они сбросят сразу большой объем акций. Если только они не сделали это специально. Но что им за это будет? Они собирались выкупить эти акции? Но это будет расценено как манипулирование рынком!
 
 Но Уоррен Баффет не знал, что дело не в том, что эти люди хотели, чтобы цены на акции упали. А потому, что эти люди плохо понимали рынок. Они просто хотели побыстрее обналичить деньги. В любом случае, они уже достаточно заработали. Пока акции продаются, они будут получать прибыль.
 
 Хотя их брокеры говорили им, что это неправильный путь, эти люди их не слушали. Они знали только, что тот, кто первым сбросит их акции, получит наибольшую прибыль!
 
 Когда Фэн Юй узнал об этой ситуации, он тоже потерял дар речи. Ему еще предстояло вести этих людей на борьбу с иностранными спекулянтами в течение двух лет. Если эти люди сбегут в решающий момент, то он и семья Фу окажутся в ловушке на рынке.
 
 В своей предыдущей жизни Фэн Юй не слышал историй о том, что эти люди были недальновидными. Было ли это потому, что китайское правительство влило в рынок большую сумму?
 
 Фу Жунци знал, что контролировать этих людей невозможно, поэтому он сказал Фэн Юю, чтобы тот как можно быстрее сбрасывал свои акции. Но он не ожидал, что эти люди окажутся быстрее его. Эти люди зарабатывали больше, чем семья Фу и Фэн Юй. Но Фэн Юя это не волновало.
 
 Это могло повысить доверие этих людей, и в будущем они могли бы следовать инструкциям.
 
 Если бы они не участвовали в этой операции, цены на акции упали бы еще больше. Но это было и хорошо. Японские компании получат еще один удар. Этого и добивался Фэн Юй. Предыдущий крах нанес огромный ущерб этим компаниям и повлиял на всю японскую экономику. То же самое произошло снова, и японская экономика понесла еще один удар. Хотя этот удар был не таким сильным, как несколько лет назад, некоторые компании неизбежно обанкротятся. Возможно, это может спровоцировать серию самоубийств. Есть статистика, которая показывает, что в Японии самый высокий уровень самоубийств, и число их растет с каждым годом.
 
 Эти компании будут использовать большую часть своих средств для стабилизации своих акций и не будут иметь дополнительных средств на НИОКР. Это было хорошо для разработок Wind and Rain Electronics.
 
 Только благодаря этому Фэн Юй не понес никаких убытков. Прибыль от того, что компания стала более продвинутой в сфере бытовой электроники, была очень высокой.
 
 Когда рынок закрылся, акции этих химических компаний сильно упали, что привлекло внимание регулирующих органов в США. После некоторых расследований они поняли, что это была совместная операция. Но то, что они делали, не было манипулированием акциями. Те немногие, кто сбросил свои акции первыми, продавали свои акции ради продажи. Они не пытались максимизировать свою прибыль. Но почему эти инвесторы так поступали? С этими компаниями не было никаких проблем. Вскоре власти США выяснили, что все эти инвесторы были из Гонконга и Макао. Может ли быть, что эти магнаты сотрудничали? В Гонконге самая высокая доля магнатов во всем мире. Через несколько дней Фэн Юй и семья Фу продали оставшиеся акции этих компаний.
 
 Затем Фу Жунци вложил свои деньги обратно в рынок Forex, а Фэн Юй продолжил покупку акций Microsoft и других технологических компаний.
 
 Теперь Фэн Юй придерживался правила: если нечего покупать, то покупай Microsoft. В любом случае, Microsoft в эти несколько лет будет летать высоко. Он сможет делать деньги даже с закрытыми глазами.
 
 ......
 
 Акции японских компаний упали более чем на 20%. По крайней мере, падение их акций остановилось, и они почувствовали облегчение. УорренБаффет не сбрасывал свои акции. Он привык к долгосрочному инвестированию и знал, что эти акции в конечном итоге снова вырастут.
 
 Многие инвесторы, увидев, что Уоррен Баффетт держит акции этих компаний, вновь обрели уверенность. Они также перестали продавать свои акции. Некоторые даже воспользовались возможностью купить больше акций.
 
 Именно эти люди помогли Фэн Юю и остальным выйти с рынка. Фэн Юю даже не пришлось ничего делать. Они должны поблагодарить Уоррена Баффета. Японские компании также должны благодарить Уоррена Баффета. Если бы он не придержал их акции и не помог вернуть доверие инвесторов, акции упали бы еще больше!
 
 Семья Фу получила наибольшую прибыль от этой инвестиции, за ней следовал Фэн Юй. Но если бы они считали по отдельным людям, то Фэн Юй заработал больше всех. Многие магнаты считали, что они получили высокую прибыль. Но по сравнению с Фэн Юем они были далеко позади.
 
 Кириленко, который находился в Москве, позвонил Фэн Юю, чтобы поблагодарить его. Он также вложил значительную сумму в эту операцию и заработал убийственную сумму.
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необычайной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
Доступ к 27 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 20 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2082947
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      Необыкновенный генийГлава 713 - Все любят учителя Ли
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй не присутствовал на банкете по случаю дня рождения Фу Жунци. Это было не потому, что у него не было времени. А потому, что считал это излишним. Его положение в семье Фу не изменится, даже если он не будет присутствовать на банкете. Что касается других магнатов, то Фэн Юй даст им знать о своих возможностях.
 
 Многие студенты проходили практику в следующем семестре на 4-м курсе университета. Ли На уже была принята профессором в аспирантуру. Конечно, несмотря на то, что Ли На была принята, ей еще предстояло пройти практику. Фэн Юй помог ей найти школу для младших классов. Хотя ученики младших классов находились в стадии бунтарства, по сравнению со старшими классами ими было легче управлять.
 
 Стоя у входа в школу, Фэн Юй увидел множество людей с цветами. Фэн Юй подумал: "Что за особый случай сегодня?
 
 "Чжао Янь, посмотри на себя. Ты никогда не понравишься учителю Ли!" Мужчина с цветами сказал другому мужчине, который тоже держал букет цветов.
 
 "Что со мной не так? Мой отец работает в департаменте образования. Если учитель Ли хочет остаться в Пекине в качестве учителя, я смогу ему помочь. Вы можете это сделать? Ван Лян, твой отец из Государственного управления по делам религии. Вы думаете попросить учителя Ли работать там? Стать монахиней?" ответил Чжао Янь.
 
 "Хмпф! Вам двоим еще нужно зависеть от семьи, а вы все смеете преследовать учителя Ли? Я работаю менеджером высшего звена в одной из корпораций. Моя зарплата выше, чем у вашего отца, и я даже учился за границей. Я могу привезти учителя Ли за границу на каникулы. Вы двое можете это сделать?" Другой мужчина, который был одет как успешный бизнесмен, сказал.
 
 Фэн Юй посмотрел на них уголком глаза. У него было плохое предчувствие. Эти люди ждали учителя Ли? Может ли это быть......
 
 Школа закончилась, и ученики спешили на выход.
 
К Чжао Яню подбежал ученик: "Кузен, учитель Ли в парке и скоро выйдет".
 
 Чжао Янь немедленно проверил свой наряд, а затем накачал грудь. Он держал свой букет цветов обеими руками. Все остальные вели себя точно так же. Все они знали, что в этой школе появилась новая красивая учительница, и все они хотели ухаживать за ней.
 
 Многие интересовались новой учительницей Ли. Если бы не поддержка этих нескольких человек, за воротами школы ее ждали бы десятки людей.
 
 Ли На толкает свой скутер от школы. Хотя она знала, как водить машину, она не умела водить. Поэтому Фэн Юй подарил ей маленький скутер, который был удобнее, чем велосипед.
 
 Ли На настаивает, что как учительница она не может ездить на работу и обратно на такси. Это произведет плохое впечатление на учеников. Фэн Юйлауг на это посмотрел. В своей прошлой жизни он видел учителей, которые ездили на работу на "Мерседес Бенц". Те люди, которые сплетничали за спиной у других, были завистливы. Ли На улыбнулась, увидев, что Фэн Юй ждет ее у ворот школы. Чжао Янь увидел, что учитель Ли улыбается в его сторону, и обрадовался. Вы все это видели? Я нравлюсь учителю Ли. Все вы должны отойти в сторону!
 
 Чжао Янь пошел вперед, держа в обеих руках цветы. Он шел как победитель и смотрел на двух других проигравших. У вас нет ни единого шанса!
 
 Ван Лян быстро бросился вперед и вручил цветы Ли На: "Учитель Ли, эти цветы для вас. Только этот прекрасный букет цветов может соответствовать вашей красоте".
 
 Лицо Чжао Яня изменилось. Этот Ван Лян был слишком бесстыдным. Он практиковал эту фразу раньше, и Ван Лян скопировал его! Он даже произнес эту фразу раньше него!
 
 Чжао Янь также быстро подошел к Ли На и вручил свои цветы Ли На: "Учитель Ли, пожалуйста, примите мои цветы. Я желаю вам быть такой красивой каждый день".
 
 "Учитель Ли, я заказал столик в западном ресторане. Я хотел бы угостить вас стейками и вином.
 
" крикнул тот парень, который работает в MNC.
 
 Все у ворот школы бросились вперед, чтобы подарить свои цветы Ли На. Все они старались угодить ей. Один мужчина, который вел машину, даже пытался засунуть скутер Ли На в свой багажник. Ли На потеряла дар речи. Эта группа людей уже несколько раз поджидала ее в школе. Они были назойливы. Она сказала, что у нее есть парень, но эти люди все равно продолжали приставать к ней!
 
 К счастью, сегодня там был Фэн Юй.
 
 Фэн Юй подошел и попытался протиснуться сквозь них. Проклятье, эти люди были тощими, но сильными!
 
 "Извините, извините."
 
 "Кто ты такой, черт возьми? Почему ты пытаешься протиснуться вперед?" Чжао Янь крикнул на Фэн Юя.
 
 Учитель Ли улыбнулся мне, а эти люди до сих пор не знают, что это значит? И откуда взялось это отродье? Он пришел сюда с пустыми руками?
 
 "Я ее парень и пришел забрать ее с работы", - ответил Фэн Юй.
 
 "Тьфу! Следи за своими словами, парень! Учительница Ли до сих пор не замужем. Не пытайся раздувать из мухи слона! Посмотри на свой бедный вид. Ты не можешь купить даже букет цветов и еще смеешь свататься к учителю Ли?"
 
 Ли На разразилась смехом. Хотя она не знала, сколько денег у Фэн Юя, она была уверена, что Фэн Юй намного богаче, чем все остальные. Слово "бедный" определенно не имеет ничего общего с Фэн Юем. Сегодня Фэн Юй был назван бедным? Это было слишком смешно".
 
 Мэй Чжигао сидел в машине недалеко от школьных ворот. Он сжал кулак и уже несколько раз хотел подойти, чтобы избить этих людей. Но Фэн Юй велел ему ждать его в машине, а сам открыл дверь. Если эти люди попытаются напасть на Фэн Юя, он бросится к ним и выбьет из них все дерьмо!
 
 Фэн Юй указал на себя: "Я? Бедный? А ты богат?"
 
 "Я точно богаче тебя!" высокомерно ответил Чжао Янь.
 
 "О, я слышал, что школа думает о ремонте школьного поля и стадиона. Я пожертвовал школе на ремонт стадиона.
 
 Раз вы богаче, то можете пожертвовать на ремонт школьного поля". Фэн Юй спокойно ответил.
 
 "Ты пожертвовал деньги на ремонт стадиона? Чушь. Ты не можешь позволить себе даже кирпич!"
 
 внезапно сказал Ли На: "Ты здесь?" Она мило улыбнулась Фэн Юю.
 
 Все присутствующие увидели улыбку Ли На и заволновались еще больше. Все они подумали, что учитель Ли улыбается им.
 
 Фэн Юй посмотрел на этих людей и взял шлем со скутера Ли На. Он надел его и сказал: "Извините, я очень занят. У меня нет времени развлекать вас, идиотов".
 
 Чжао Янь и остальные были в ярости. Этот парень осмелился сесть на скутер учителя Ли?! Он действительно был парнем учителя Ли?
 
 Как можно сравнивать этого человека, который любит хвастаться, с ним?
 
 "Он не хвастается. Он пожертвовал много денег. Просто вы все не знаете об этом". Ли На помог объяснить Фэн Юю.
 
 "Нет необходимости объяснять. Пойдем домой". Фэн Юй не мог беспокоиться об этих людях. Он помахал рукой Мэй Чжигао, и Мэй Чжигао подбежала к нему.
 
 Прежде чем группа людей успела что-то сказать, они увидели, что к ним спешит мускулистый мужчина. "Пожалуйста, не беспокойте моего босса. В противном случае последствия будут на вашей совести!"
 
 Босс? Этот бедный парень - босс? Что за шутка! Просто попросить друга быть телохранителем, и он может стать боссом?
 
 Чжао Янь толкнул Мэй Чжигао и хотел его отругать. Но вдруг он увидел, что весь мир перевернулся с ног на голову. Мэй Чжигао бросил его на пол плечом. "Я повторю это. Отойди в сторону и не загораживай моего босса!" - холодно сказал Мэй Жигао.
 
 Мэй Жигао смог так быстро повалить человека на пол, что все присутствующие были шокированы. Они боялись этого человека. Может быть, он действительно телохранитель? Эта группа людей умела хвастаться. Но если дело доходило до драки......, они были трусами!
 
 Кто-то из толпы увидел, как Мэй Жигао выходит из машины неподалеку. Это был автомобиль Songjiang Motors. Хотя они никогда раньше не видели эту модель, по внешнему виду это была роскошная машина!
 
 На этого человека нельзя обижаться.
 
 Те, кто не смел оскорблять, отошли в сторону. Те, кто был более высокомерен, тоже отошли в сторону. Они боялись Мэй Чжигао. Глаза Мэй Чжигао давили на них. Они чувствовали убийственное намерение в его глазах.
 
 Толпа открыла дорогу, и Ли На уехала с Фэн Юоном на своем скутере.
 
 Примечания переводчика:
 
 Государственное управление по делам религии
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/State_Administration_for_Religious_Affairs
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 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
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 $99.99 или более в месяц
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      Необыкновенный генийГлава 714 - Кто кого проучит? Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй обнял Ли На за талию, сидя на мотоцикле, и громко спросил: "Сколько раз это уже случалось? Почему ты не сказала мне об этом?".
 
 "Прошло уже несколько дней. Сначала их было всего несколько человек. Но постепенно толпа увеличивается. Это все родственники и близкие студентов. Я сказала им, что у меня есть парень, но они все равно приходят и донимают меня". "Ты должна была сказать мне раньше. Я преподам им урок, и они перестанут тебя беспокоить. Они должны посмотреть на себя в зеркало. Как они смеют приходить и приставать к моей девушке?! Также тебе не разрешается беспокоить их!" сказал Фэн Юй.
 
 "Что ты хочешь съесть на ужин? Давай сначала сходим и купим продуктов". Фэн Юй мог быть неразумным, но Ли На все равно была счастлива видеть его таким заботливым.
 
 Фэн Юй крепко обнял Ли На за талию и сказал: "Ешь!"
 
 "Прекрати!" робко сказала Ли На.
 
 Они пошли на ближайший рынок, чтобы купить немного продуктов, а затем вернулись в свою новую квартиру. Это была квартира рядом со школой Ли На. Она также находилась рядом с младшей школой, где она проходила практику. Сначала хозяева квартиры не хотели ее продавать, так как только что отремонтировали свой дом. Но предложения Фэн Юя было достаточно, чтобы купить две квартиры. Они сразу же согласились и на следующий день переехали.
 
 Фэн Юй навел порядок в квартире, и она стала их новым любовным гнездышком.
 
 Ли На возилась на кухне, а Фэн Юй лежал на диване и смотрел телевизор. Шторы были закрыты. Фэн Юй очень нравится такой расслабляющий образ жизни. После ужина Ли На убиралась, и Фэн Юй обнял ее сзади: "Оставь это здесь. Я уберусь завтра утром. А сейчас я хочу задать тебе вопрос. Сколько у тебя ухажеров?"
 
 Ли На легонько толкнула Фэн Юя: "Хватит дурачиться. Уборка закончится через минуту".
 
 "Кто дурачится? Похоже, кто-то недавно был непослушным и его нужно отшлепать!
 
" сказал Фэн Юй и шлепнул Ли На по попе.
 
 "Ahhh......."
 
 "Скажи мне! Сколько у тебя сейчас ухажеров? Почему ты не сказала мне об этом?"
 
 "Я не считала. Откуда мне знать?"
 
 "Ah...... ты не честен со мной. Похоже, ты нуждаешься в наказании!" Фэн Юй с озорной улыбкой на лице понес Ли На на плечах к дивану.
 
 "Ты собираешься рассказать мне? Скажи мне сейчас!" спросил Фэн Юй, надавливая на нее.
 
 Все тело Ли На превратилось в желе. Если бы она не держалась за диван, она бы упала.
 
 Когда все закончилось, Ли На упала на Фэн Юя. Они оба лежали на диване. Фэн Юй подобрал с пола кусок одежды и накрыл спину Ли На. Ли На слегка пошевелилась, и Фэн Юй вдруг вспомнил. Он тут же крепко обнял Ли На: "Куда ты идешь? Ты еще не все мне рассказала. Допрос должен продолжаться!"
 
 "А? Ты еще не закончил?" спросил Ли На.
 
 "Допрос еще не закончен. Хмф! Пришло время для пытки водой!" Фэн Юй встал и понес Ли На в ванную.
 
 ......
 
 На следующий день, когда Фэн Юй проснулся, Ли На готовила завтрак. Она также убрала грязную посуду со вчерашнего ужина. Фэн Юй подошел и обнял Ли На за талию: "После завтрака я отправлю тебя на работу".
 
 "Ты не пойдешь в школу?" "Я тоже сейчас прохожу практику. Но я прохожу ее в своей собственной компании". радостно ответил Фэн Юй. "Иди и умойся. Пора завтракать". Ли На оттолкнула руку Фэн Юя, который бродил вокруг. Они делали это 4 раза за ночь, а Фэн Юй все еще не устал?
 
 Когда они спустились вниз, Мэй Чжигао уже ждал их с машиной. Это было преимущество наличия водителя.
 
 "Босс, нам нужно позвать еще несколько человек?" спросила Мэй Чжигао.
 
 Ли На посмотрела на Фэн Юя в замешательстве. Почему нужно было вызывать людей?
 
 Фэн Юй кивнул: "Да. Зови всех стажеров. Все будет хорошо, если они не начнут драку. Но если кто посмеет хоть пальцем пошевелить, бейте их!
 
Все мужчины не потерпят, чтобы с их девушкой происходили подобные вещи. Фэн Юй не был терпимым человеком. Он мог сказать, что Чжао Янь обязательно отомстит за то, что произошло вчера.
 
 Машина медленно подъехала к воротам школы, и Фэн Юй увидел группу мужчин, бродивших снаружи. Все они смотрели на ворота. На дороге также была припаркована машина.
 
 Ли На почувствовала, что что-то не так. Она повернулась к Фэн Юю: "Ты уходи первым. Я позвоню Чжан Хану".
 
 Фэн Юй взял Ли На за руку и улыбнулся: "Поверь мне. Я не из тех, кто торопится. Если я не смогу все уладить, я не пойду с тобой сюда. Иди на свои уроки. Не заставляйте своих учеников ждать".
 
 Ли На вышла из машины. Но она все время оборачивалась, пока шла к своему классу. Фэн Юй помахал ей на прощание.
 
 После того, как ученики приехали, а их родители ушли, проводив детей, возле школы стало меньше людей. Эта группа людей сразу же окружила машину Фэн Юя, и Мэй Жигао вышла из нее. "Эй! Это ты вчера избил моего брата?" высокомерно спросил Аман в одежде из джинсовой ткани.
 
 "Это я. Что случилось?"
 
 Проклятье! Этот человек осмелился признаться?!
 
 "Это ты? Тогда не обвиняй нас! Также попроси того человека в машине выйти и извиниться перед моим братом. И впредь не приставай к учителю Ли!"
 
 Фэн Юй закрыл глаза и расслабился в машине. Казалось, что все, что происходит снаружи, его не касается. Он устал после всех упражнений прошлой ночью.
 
 Парень в джинсовой рубашке попытался открыть пассажирскую дверь, но Мэй Чжигао схватила его за руку: "Прекрати!"
 
 "Черт! Избей его!"
 
 Бах!
 
 Парень в джинсовой рубашке отлетел на несколько метров, а Мэй Жигао опустил ногу. Затем он развернулся, схватил мужчину за кулак и закрутил его. Хотя он был в меньшинстве, он не чувствовал угрозы. Более того, он увидел, что несколько автомобилей Songjiang Offroad приближаются на большой скорости. На лице Чжао Яня появилась ухмылка. Ты считаешь себя великим, раз вчера взял с собой телохранителя?
 
 Вы всего лишь мелкий бизнесмен, и вы смеете быть высокомерным передо мной? Это Пекин! Ты посмел ударить меня? Сегодня я преподам тебе урок!
 
 А? Что случилось? 7 человек не могут победить ни одного человека? К счастью, у Чжао Яня все еще есть люди наготове. Выслушав его указания, оставшиеся люди вышли из машины и собирались преподать этому заносчивому человеку незабываемый урок!
 
 Те несколько человек подбежали к машине Фэн Юя, и один из них открыл пассажирскую дверь. Он как раз просунул голову в машину, и удар пришелся ему по лицу.
 
 Второй человек попытался войти в машину, но его потянули назад за воротник. Прежде чем он успел что-то сделать, на его лицо обрушился сильный удар!
 
 "Какого черта ты делаешь? Защита наших клиентов - наш главный приоритет. Разве ты не знаешь, что сначала нужно закрыть дверь машины?!" выругался Лю Цзичуань.
 
 Лю Цзичуань относился к этому как к тренировке!
 
 Чжао Янь увидел, что появилась группа мужчин, и все они умели драться. Его люди не могли им противостоять.
 
 Чжао Янь немедленно открыл дверь машины. Он хотел уже уехать, но тут его ударили по пояснице, и он упал лицом вниз на дорогу.
 
 Фэн Юй сел в машину и достал телефон, чтобы позвонить отцу Чжан Ханя: "Дядя Чжан, я у ворот 4-й младшей школы. Кто-то хочет избить меня...... Я в порядке. Со мной мои телохранители...... О, эти люди могут быть в плохом состоянии. Не могли бы вы помочь мне передать сообщение вашим полицейским? Спасибо."
 
 Многие люди могли бы помочь Фэн Юю решить этот вопрос. Но Фэн Юй все же решил позвонить отцу Чжан Ханя. Таким образом, они оба окажутся в проигрыше. Если он будет искать кого-то другого, отец Чжан Ханя может быть недоволен.
 
 Фэн Юй покачал головой, глядя на людей вне машины. Они сами напросились. Кого они могут винить?
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      Необыкновенный генийГлава 715 - Жалкий Чжао Янь
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Во время урока Ли На то и дело поглядывала на окна. Она знала, что имел в виду телохранитель Фэн Юя, и чувствовала, что что-то не так.
 
 Она размышляла о ситуации на улице и боялась, что Фэн Юй может пострадать.
 
 После окончания уроков Ли На поспешила к школьным воротам. Но на улице было пусто. Там ходили только пешеходы, и Фэн Юя поблизости не было видно.
 
 "Господин, что-нибудь случилось возле школы?" - спросила Ли На у охранника. спросила Ли На у охранника.
 
 "Учитель Ли? Как может что-то случиться за пределами школы? Там только драка утром, и полиция пришла и вернула всех обратно".
 
 Услышав это, Ли На почувствовала облегчение. Отец Чжан Ханя был начальником полиции. Ничего не случится, если их доставят в полицейский участок.
 
 Ли На вернулась в свой кабинет. Она хотела позвонить Фэн Юю, но не сделала этого. Она знает, что с Фэн Юем ничего не случится, и не хочет его беспокоить, так как он может быть занят.
 
 В этот момент Фэн Юй сидел, скрестив ноги, в одном из полицейских участков района. Напротив него сидел сильно избитый Чжао Янь.
 
 "Сколько раз я уже говорил? Мой отец - Чжао Шуанган. Этот хулиган попросил людей избить меня. Почему его не арестовали?" Чжао Ян крикнул и стукнул по столу.
 
 "Это не твой дом! Попробуйте еще раз стукнуть по столу?" сказал командир полицейской группы.
 
 Проклятье. Если твой отец не Чжао Шуанган, ты все еще будешь сидеть здесь? Это ты собрал тех людей, чтобы избить господина Фэна, но в итоге вас всех избили его телохранители.
 
 А разве может кто-то, у кого столько бывших солдат, быть телохранителем необычного человека? С того момента, как они вошли в полицейский участок, этот человек сказал только одно слово. "Подождите". Он был очень спокоен, и даже когда Чжао Янь сказал, кто его отец, он даже не вздрогнул.
 
 Было только 2 варианта.
 
 Во-первых, у этого человека что-то не в порядке с мозгами. Но это было невозможно. Во-вторых, ваш отец был никем перед ним.
 
 Вы видели, какая у этого человека машина? Я никогда не видел такой модели в Пекине! Ты все еще глупо выкрикиваешь угрозы? Посмотрим, что ты скажешь, когда придет связь с этим человеком.
 
 Если бы ты не говорил, кто твой отец, этот вопрос был бы уже решен. Мне не пришлось бы оставаться здесь, чтобы заниматься таким мелким делом.
 
 Через некоторое время возле дома остановилась машина департамента образования. Из нее вышел человек, похожий на руководителя. Вид у него был разъяренный. Начальник районной полиции стоял у окна наверху и увидел эту машину. Он повернулся к своему секретарю и сказал ему, чтобы никто не приходил и не искал его, просто скажите, что его нет в офисе!
 
 По рангу и Чжао Шуанган, и начальник районной полиции были одинаковы. Оба обладают высоким авторитетом в своих ведомствах. Но оба они не имеют никаких дел друг с другом. Этот господин Фэн, похоже, не из тех, с кем легко спутаться. Начальник окружной полиции решил подождать и посмотреть. Если этот господин Фэн был обычным бизнесменом, то он выйдет и поможет Чжао Шуангану.
 
 Чжао Шуанган вошел в районное отделение полиции и увидел заместителя начальника, который вышел его встречать. Он нахмурился и ничего не сказал. В конце концов, они были из разных отделов, а отдел полиции был сильным отделом. Это было нормально, что начальник полиции избегал его.
 
 Чжао Шуанган позвонил в районное отделение полиции, но там ему ничего не сказали. Он был недоволен. Моего сына избили, а вы все утверждаете, что мой сын - организатор нападения с умыслом? Я хорошо знаю своего сына. Он хороший мальчик.
 
 Когда дверь в комнату толчком открылась, вошли Чжао Шуанган и заместитель начальника полиции. Руководитель группы немедленно встал и поприветствовал заместителя начальника полиции.
 
 Видя, что заместитель начальника не представил Чжаошуангана, руководитель группы не поприветствовал его. "Папа!" Чжао Янь тоже встал, когда вошел его отец. Его лицо сразу же изменилось. Все это время на его лице было свирепое выражение, но потом оно быстро сменилось на жалостливое. Его голос также дрожал.
 
 Фэн Юй посмотрел на него. Этот сопляк действительно может вести себя жалко. Но как бы хорошо ты себя ни вел, все равно все будет зависеть от отношения твоего отца. Если он принял неправильное решение, то не вини меня!
 
 Чжао Шуанган посмотрел на сына, а затем повернулся к заместителю начальника, ожидая объяснений. Когда я звонил, вы все придумывали мне всякие отговорки. Теперь я здесь лично. Вы все еще не признаете меня?
 
 "Этот инцидент исчерпан. Чжао Янь может идти". Командир группы увидел выражение лица заместителя начальника и сразу же сказал.
 
 Чжао Янь все еще хотел сказать, что он проучит Фэн Юя, но его отец уставился на него, и он промолчал. Но когда он проходил мимо Фэн Юя, он произнес: "Ты мертв!"
 
 Фэн Юй опустил чашку с чаем, которую держал в руках, и вдруг сказал: "Разве я сказал, что вы все можете уходить?"
 
 Вся комната затихла, услышав слова Фэн Юя. Лица заместителя начальника и Чжао Шуангана изменились. Чжао Шуанган посмотрел на Фэн Юя. Заместитель начальника был в своей форме, и Фэн Юй должен был знать, что он был одним из лидеров в округе. И он еще осмеливается говорить такие слова?
 
 Кем он себя возомнил? "Проклятье! Я все еще не преподал тебе урок! Ты все еще смеешь вести себя так высокомерно?" крикнул Чжао Янь. Его отец был там вместе с заместителем начальника. И этот человек еще смеет так с ним разговаривать?!
 
 "Заткнись!" Чжао Шуанган выругался.
 
 Чжао Янь не понимал, почему его отец не попросил людей разобраться с Фэн Юем. Почему его отец не помогал ему?
 
 "Вы его отец из департамента образования? Думаю, вы должны были слышать мое имя. Я Фэн Юй". Фэн Юй все еще сидел на своем месте, как бы невзначай произнес он.
 
 Фэн Юй? Почему это имя было таким знакомым?
 
 Но ЧжаоШуанган не мог вспомнить, кто этот человек. Этот человек был так спокоен, и это не было притворством. Он много лет проработал на государственной службе и знал, как судить о человеке по его внешности. Чжао Янь был в ярости. Он подошел ближе к отцу и хотел, чтобы отец посмотрел на его раны. Он хотел, чтобы отец рассердился и проучил этого высокомерного сопляка. Будет лучше, если его отец заставит этого человека исчезнуть из Пекина. Если это произойдет, учитель Ли наверняка станет его девушкой.
 
 В этот момент в комнату вошел начальник районной полиции.
 
 Заместитель начальника был удивлен. Разве начальник не просил его уладить этот инцидент? Как получилось, что он пришел лично?
 
 Самым удивительным было то, что после того, как начальник вошел в комнату, он не поприветствовал Чжао Шуангана. Вместо этого он протянул обе руки и быстро подошел к Фэн Юю.
 
 "Господин Фэн. Прошу прощения за опоздание. Пожалуйста, простите меня".
 
 У Чжао Шуангана челюсти чуть не упали на пол. Что случилось? Почему начальник Лю был так почтителен с этим человеком? Похоже, он его боится?
 
 Фэн Юй? Фэн Юй!
 
 Чжао Шуанган наконец вспомнил, кто этот человек. За последние несколько лет в школах Пекина было построено много зданий Тай Хуа. Это был Фэн Юй, который пожертвовал эти здания! Независимо от того, насколько способным был Фэн Юй, высшее руководство наверняка захочет сохранить с ним хорошие отношения. Если этот инцидент распространится, начнутся волнения.
 
 Как Чжао Янь обидел этого человека? Судя по поведению начальника Лю, он наверняка получил какие-то указания от высших чиновников. Чжао Шуанган и начальник Лю занимали одинаковые должности. Высшие чины начальника Лю были и его высшими чинами!
 
 Пощечина!
 
 Чжао Шуанган неожиданно дал своему сыну сильную пощечину. Чжао Ян увидел звезды и от удара сделал два шага назад, после чего приземлился на свою ягодицу. Он не мог поверить, что отец дал ему пощечину. "Господин Фэн, я сожалею о неприятностях, которые причинил мой сын. Помогает дисциплина. На его рабочем месте есть вакансия по обмену.
 
 Я позволю ему участвовать и отправлю его в западные провинции для обучения. Поторопись и извинись перед господином Фэном!"
 
 Чжао Янь был ошеломлен. Поехать в западные провинции? В те горные районы?
 
 Но когда он увидел суровое выражение лица своего отца, он все же опустил голову и нехотя извинился. "Мне очень жаль, господин Фэн".
 
 Фэн Юй медленно встал: "У тебя хорошая репутация. Но вы не должны портить своего сына. Ему также полезно съездить в западные регионы для обучения. Я не буду заниматься этим вопросом".
 
 Фэн Юй вышел из комнаты, а его телохранители уже ждали снаружи. Они вышли из окружного полицейского участка аккуратными рядами вслед за Фэн Юем. Даже когда все они уехали на своих машинах, люди в участке все еще выглядывали из окон. Кто был этот человек?
 
 Если бы не то, что у Фэн Юя еще остались дела, если бы не то, что у Чжао Шуангана была хорошая репутация, если бы не то, что Чжао Ян все еще ничего не сделал Ли На, Фэн Юй никогда бы не отпустил его так легко.
 
 Фэн Юй позвонил отцу Чжан Ханя, чтобы поблагодарить его, а затем набрал другой номер: "Вы приехали? Я скоро приеду".
 
 Примечания переводчика: Некоторые дети правительственных чиновников в Китае были очень высокомерны. Они думали, что обладают иммунитетом от закона. Я считаю, что автор пытался рассказать читателям о том, насколько властными были эти люди. Реальным примером может служить инцидент "Мой отец - Ли Ган!". Вот ссылка на печально известный инцидент с Ли Ганом в 2010 году.
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Li_Gang_incident
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
Доступ к 27 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 20 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $75 или более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083035
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      Необыкновенный генийГлава 716 - Беспроводной телефон
 
 Купите мне кофе или дайте чаевые или .
 
 Это было новое офисное здание, расположенное на востоке Третьего транспортного кольца. На здании были два древних китайских иероглифа. "Ветер и дождь".
 
 Это здание обошлось Фэн Юю довольно дорого. Но он чувствовал, что деньги были потрачены не зря. Все дело в том, что этот район был объявлен деловым районом Пекина. В будущем многие международные и китайские компании откроют здесь свои китайские штаб-квартиры. В том числе CCTV, газета People's Daily. Это место станет самым известным деловым районом Китая. Он даже может сравниться с деловым районом Шанхая.
 
 Кроме того, два выдающихся древнекитайских иероглифа на здании были огромными. Это здание определенно станет достопримечательностью.
 
 Конечно, компании Wind and Rain Electronics не нужно такое большое офисное здание. Поэтому Wind and Rain Logistics, Aiwa Electronics, Wind and Rain Pharmaceutical, Bing City Machinery Company и другие компании Фэн Юя открыли свои пекинские офисы в этом здании. Штаб-квартира компании Tai Hua SupermarketEnterprise также переехала в это здание. Оставшиеся пустые этажи здания были сданы в аренду. Фэн Юй был доволен арендной платой, и это все еще была арендная плата в эту эпоху. Еще через 3-5 лет арендная плата вырастет в несколько раз. Те компании, которые арендовали офисы в этом здании, заключали краткосрочные договоры на 3 года. Если они не согласны с повышением арендной платы, они могут съехать. Найдутся и другие компании, готовые платить высокую арендную плату.
 
 Самым большим офисом на верхнем этаже был офис Фэн Юя. Его площадь составляла более 500 кв. м. В его офисе были тренажерный зал, уголок отдыха, уголок развлечений, зона отдыха и множество других помещений различного назначения. Была даже отдельная лестница на крышу. Это было сделано специально по просьбе Фэн Юя. Он хотел в будущем построить на крыше вертолетную площадку для своего вертолета.
 
 Авиационные правила в Китае были очень строгими.
 
 Но через несколько лет правила будут смягчены, и люди начнут владеть частными самолетами и авиакомпаниями.
 
 Фэн Юй поднялся на специальном лифте в свой кабинет. Мэй Жигао сняла трубку телефона на столе и позвонила в соседнюю комнату. "Босс прибыл".
 
 Фэн Юй подошел к уголку отдыха. Там стоял абар, и он открыл шкаф. Там лежали всевозможные сухофрукты и прочая мелочь. Он взял несколько тарелок с сухофруктами и сел за барную стойку, чтобы подождать.
 
 Тут вошли Дуань Юнпин из Aiwa Little Tyrant, Сюй Лихуа из Aiwa Electronics, Цзян Ваньмэн из Wind and Rain Electronics и еще несколько человек. Фэн Юй махнул им рукой, чтобы они вместе перекусили, а Мэй Чжигао вышел из комнаты, закрыв за собой дверь.
 
 "Старина Дуань, что это за беспроводной телефон, о котором вы говорите? Мы привели сюда всех наших инженеров. Просто скажите нам, что вам нужно сделать".
 
 Фэн Юй был спокоен, так как знал, что этот проект, несомненно, будет успешным. В своей прошлой жизни Дуань Юнпин покинул "Маленького тирана" после того, как поссорился с ним из-за реструктуризации компании. Но Дуань Юнпин не отчаивался. Он обладал техническими навыками и хорошо понимал рынок. Он использовал свои связи и получил лицензию на производство беспроводных телефонов. В прошлом беспроводные телефоны BBK были очень популярны в Китае. Они занимали более 70% доли рынка. Этот продукт помог Дуань Юнпину быстро накопить средства и стал основой компании.
 
 Позже BBK Electronics выпускает ряд продуктов, включая репитеры, читающие машины, сотовые телефоны и т.д. Все продукты хорошо продавались в Китае. Вся их продукция хорошо продавалась на рынке. Поэтому Фэн Юй был уверен в Дуань Юнпине. В его прошлой жизни Дуань Юнпин основал компанию BBK Electronics в этом году. Хотя это было на несколько месяцев раньше, технологические возможности компании были намного выше, чем в предыдущей жизни Фэн Юя.
 
 Дуань Юнпин кивнул и сказал всем: "Беспроводные телефоны уже много лет существуют в других странах.
 
 Это всего лишь телефон, который использует радиоволны для связи между трубкой и базовой станцией. При этом трубка может быть подключена на расстоянии десятков метров от базовой станции. Этот беспроводной телефон более удобен, чем традиционный телефон. Это несложная технология, и у нее большой рыночный потенциал".
 
 Сюй Лихуа стряхнул пепел в пепельницу и сказал другим: "Мы, компания Aiwa Electronics, можем работать с радиоволнами. Мы лучше разбираемся в этой технологии, чем вы".
 
 Хотя компания Aiwa Electronics в настоящее время производит только пейджеры и запасные пейджеры, они начинали с производства раций. Возможно, они не были лучшими в Китае в этой технологии, но они определенно были лучше, чем Дуань Юнпин и остальные.
 
 Кроме того, Сюй Лихуа и его люди хотели производить мобильные телефоны. Фэн Юй тоже поддержал эту идею. Они могли бы использовать этот бесшнуровой телефон, чтобы усовершенствовать свои технологии мобильных телефонов.
 
 Цзян Ваньмэн добавил: "Мы лучше разбираемся в ЖК-дисплеях и клавиатурах. Мы можем справиться с этой частью".
 
 Ответственный сотрудник компании Aiwa Home Appliances сказал: "Мы не так хороши, как вы, в этих областях. Но если вам нужны функции записи телефонных разговоров, мы с этим справимся. Или если вам нужна помощь с колонками и ресиверами, мы тоже можем помочь".
 
 После того как они закончили, все посмотрели на Дуань Юнпина. Они будут работать со всеми важными компонентами этого продукта. А чем тогда будет заниматься Aiwa Little Tyrant? "Мы случайно разработали новую технологию, которая позволяет базовой станции подключаться к нескольким телефонам. Это означает, что мы можем оставлять трубки в каждой комнате дома, используя только базовую станцию. Таким образом, в какой бы комнате вы ни находились, вы сможете ответить на звонок. Мои люди также хорошо разбираются в радиоволнах. Мы также можем помочь в этой области. Кроме того, я провел исследование рынка для этого продукта. На рынке существует огромный спрос на беспроводные телефоны. Но импортные бренды слишком дороги. Себестоимость производства беспроводных телефонов невысока.
 
 Мы можем использовать низкие цены, чтобы конкурировать с ними".
 
 Сколько сейчас стоит беспроводной телефон в Китае? От 1 до 2 тысяч юаней! Ведущими брендами беспроводных телефонов в Китае были Philips, Motorola. Panasonic и Siemens. По расчетам Цзян Ваньмэна, стоимость беспроводного телефона составляла менее 200 юаней. Они даже считали, что стоимость может быть намного ниже из-за эффекта масштаба этих крупных компаний.
 
 Какова же была их прибыль? В несколько раз больше себестоимости!
 
 Все они, присутствовавшие на этой встрече, могли производить и этот продукт. С такой высокой прибылью на кону, почему бы просто не производить и продавать этот продукт самим?
 
 Несколько человек еще некоторое время рассуждали, но вдруг заметили, что Фэн Юй не произнес ни слова. Они затихли и посмотрели на Фэн Юя.
 
 Фэн Юй положил сушеный персик, который держал в руках, и вытер руки. Затем он выпил немного воды и указал на стопку документов на столе. "Вот. Это информация, присланная компанией Philips. Вы все можете взглянуть".
 
 Все были в замешательстве, когда Цзян Ваньмэн вдруг широко раскрыл глаза: "Philips передала нам свои технологии беспроводных телефонов?" "Мы являемся партнерами Philips, и мы согласились поделиться нашими технологиями. Хотя это не новая технология, она поможет вам всем сэкономить много времени. Кроме того, Philips владеет некоторыми патентами на эти технологии. Мы можем использовать их бесплатно".
 
 Все они знали, что это не новая технология. Технологии, которыми Wind and Rain Electronics обменялась с Philips, также не были новейшими.
 
 "Это замечательно. Менеджер Фэн, с этой информацией мы гарантируем, что в течение трех месяцев мы разработаем лучший беспроводной телефон в мире!" Лицо Дуань Юнпина покраснело от волнения.
 
 Фэн Юй рассмеялся. "Я доверяю всем вам. Проект беспроводного телефона будет возглавлять Дуань Юнпин. Остальные могут послать несколько своих людей, чтобы сформировать команду разработчиков. Когда проект будет успешным, все вы получите по заслугам. Вы все будете хорошо вознаграждены!!!".
 
Примечания переводчика: BBKElectronics
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/BBK_Electronics
 
 DuanYongping
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Duan_Yongping
 
 Ретрансляторы
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Repeater
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083036

    
  





  Экстраординарный гений Глава 713


  

    
      Необыкновенный генийГлава 717 - Попасть в список?
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или ...
 
 "Менеджер Фэн, все контракты подписаны. Мы не упустили ни одного сотрудника".
 
 Ли Мингдэ позвонил Фэн Юю, чтобы отчитаться о проделанной работе. Это было связано с тем, что с 1 января этого года в Китае вступил в силу закон о труде. Все компании должны заключать контракты со своими работниками и вносить взносы в систему социального обеспечения. Когда был объявлен этот закон, Фэн Юй попросил Ли Мингдэ быстро подписать официальные контракты со всеми своими работниками. Это было сделано для того, чтобы они не раздумывали.
 
 Однако Ли Мингдэ сказал, что в этом нет необходимости, все в компании доверяют Фэн Юю.
 
 Фэн Юй знал, что Ли Мингдэ подхалимничает, и все сотрудники больше доверяют Ли Мингдэ. Но Фэн Юй все равно настаивал на том, чтобы Ли Мингдэ как можно скорее подписал контракт. Он также должен объяснить все условия контракта и не должен ничего скрывать от сотрудников. Машиностроительная компания также должна вовремя выплачивать социальное страхование всем работникам, включая сотрудников филиалов. Ли Мингдэ до сих пор не знает о преимуществах выплаты социального страхования. Правительство будет заботиться обо всех пенсионерах вместо компании. Это поможет компании сэкономить много денег.
 
 Поскольку это был первый год действия закона, у тех работников, которые приближаются к выходу на пенсию, есть возможность заплатить единовременную сумму и продолжать пользоваться пенсионными фондами. Конечно, единовременная выплата в фонд социального обеспечения будет возложена на компанию, а не на работника. Когда Ли Мингдэ объявил эту новость, все работники были вне себя от радости. Хотя они и говорили, что доверяют компании и Ли Мингдэ, все они все равно переживали, что компания не позаботится о них после выхода на пенсию.
 
 Теперь страна обещает позаботиться о них, и они больше не беспокоятся.
 
 Компания Bing City Machinery Company была одной из самых быстрых компаний среди всех крупных предприятий по подписанию контрактов.
 
 Некоторые руководители компаний все еще пытались отсрочить платежи. Они хотели дождаться конца года. Но они не знали, что за просрочку платежей могут начисляться проценты. Процентные ставки были такими же, как и в банках. Владельцы предприятий считали, что они могли бы найти лучшее применение этой сумме, и прибыль неизбежно будет выше, чем начисленные проценты.
 
 Но компаниям Фэн Юя не нужно было этого делать. У всех его компаний было достаточно средств. Если компании Bing City Machinery Company понадобится получить банковский кредит, все менеджеры банков в провинции Лунцзян выстроятся в очередь в офисе LiMingde и постараются дать свое лучшее предложение.
 
 Последние два года высшее руководство ставило перед банками высокие цели по выдаче кредитов. Чтобы достичь поставленной цели, банки упростили процедуры выдачи кредитов.
 
 Теперь банки выполнили задание, данное им вышестоящим руководством, а некоторые банки даже выдали кредитов больше, чем было запланировано. Но теперь банки столкнулись с рядом проблем. Многие компании и частные лица были не в состоянии выплатить свои кредиты!
 
 У банков было много плохих долгов, что привело к огромным убыткам.
 
 Но если банки ссудили деньги компании Bing City Machinery Company, им не нужно было беспокоиться. Все они знали, насколько прибыльной была компания Bing City MachineryCompany, а ее продукция продавалась по всему Китаю и даже экспортировалась в Россию.
 
 Даже если Bing City Machinery Company не сможет вернуть кредиты, банки смогут вернуть долги за счет продажи активов на аукционе. Но Ли Мингдэ отверг все предложения банков, поскольку компания не нуждается в кредитах.
 
 Если у Bing City Machinery Company не хватает средств, Фэн Юй может просто влить в компанию немного денег. Конечно, городские власти не согласятся на это, так как это приведет к размыванию их доли. Это была хорошая компания, и город не хочет, чтобы их акции были размыты. Другой способ - разместить акции компании на фондовой бирже.
 
 С тех пор как два года назад в Китае была создана фондовая биржа, количество зарегистрированных компаний увеличилось.
 
 Эти компании хотели привлечь средства для своих разработок. Одной из наиболее успешных компаний была Changhong. Компания Changhong уже была зарегистрирована на бирже, и Фэн Юй знал, что после выхода на биржу цены на их акции резко подскочат. Они собрали значительные средства на рынке и расширили свои заводы, научно-исследовательскую базу и маркетинг.
 
 В настоящее время Changhong стала лидером среди китайских брендов бытового телевидения. Никакие другие компании не могли угрожать им в этом статусе в Китае. Руководители провинций, где располагалась компания Changhong, также начали продвигать Changhong. Это также считалось достижением провинции. В их провинции появилась такая компания, как Changhong, и как они могли не использовать ее?
 
 Но Фэн Юй помнил, что Changhong была успешна только в течение 2-3 лет. Вскоре руководство Changhong совершит серьезную ошибку, которая приведет к упадку компании.
 
 Changhong была слишком уверена в своем 21-дюймовом цветном телевизоре и считала, что он станет основным телевизором на рынке. Сейчас цветной телевизор с диагональю 21 дюйм может показаться основным телевизором, и у Changhong была самая передовая технология в Китае в этой области. Их производственные затраты также были самыми низкими по сравнению с другими иностранными ТНК.
 
 Но еще через 2 года телевизоры станут больше. На рынке начинают появляться телевизоры с диагональю 25 дюймов, 29 дюймов, 32 дюйма, 34 дюйма и даже 42 дюйма. Все производители телевизоров начинают выпускать более крупные телевизоры, чтобы удовлетворить спрос на рынке.
 
 Однако Changhong по-прежнему настаивает на производстве 21-дюймовых телевизоров и не снижает объемы производства. В результате их телевизоры остались непроданными и застряли на складе. Это стало поворотным моментом для компании, и Changhong с позиции лидера внутреннего рынка опустилась на второе место. Их место продолжает падать до №4 и т.д.
 
 Но сейчас все это еще не произошло. Changhong все еще могла получать большие прибыли в течение следующих 3 лет.
 
 Местное правительство завидовало успеху многих компаний.
 
Они поняли, что компаниям не нужно получать кредиты, они могут привлекать средства и быстро развиваться.
 
 Кроме того, после выхода компании на биржу ее стоимость возрастала по мере роста цен на акции. Таким образом, успешная компания появится в провинции или городе, которым управляют местные власти. Компания, которая стоила 100 миллионов, после листинга может стать 300 миллионов юаней. Местные власти могут похвастаться перед вышестоящим руководством и попытаться получить кредит.
 
 Смотрите, эта зарегистрированная компания XXX была создана, когда я возглавлял город. Эта компания стоила всего 100 миллионов юаней, а теперь ее стоимость выросла в несколько раз. Высшие чины будут думать, что этот человек хорошо разбирается в бизнесе". Это было время, когда китайское правительство делало упор на экономику. Высшие чины, несомненно, будут обхаживать этого человека.
 
 Многие из этих компаний даже не достигли минимальных требований для включения в список. Но это было неважно, так как местное правительство поможет им. Кроме того, в законах было много лазеек. Количество компаний, получивших листинг на фондовом рынке, увеличилось более чем в 10 раз по сравнению с предыдущим годом.
 
 Некоторые из этих компаний выросли после листинга, и все инвесторы получили прибыль. Но было много компаний, акции которых не двигались после листинга. Некоторые компании собрали на фондовом рынке большую сумму, но все их средства исчезли. Местные власти забрали деньги, или руководители компаний сбежали с деньгами. Но несмотря ни на что, все местные власти считали, что вывод компаний, находящихся под их юрисдикцией, на фондовую биржу - это один из способов показать высшему руководству, насколько они успешны. Все местные органы власти хотели, чтобы на бирже появлялось больше компаний.
 
 Ли Мингдэ также был вызван своим руководителем для беседы. Hewanted Bing City Machinery Company to be listed on the stock exchange!
 
 Это также было одной из причин, почему Ли Мингдэ позвал Фэн Юя. Ему нужна была помощь Фэн Юя.
 
 Примечания переводчика:
 
 Закон о трудовом договоре Китайской Народной Республики
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Labour_Contract_Law_of_the_People's_Republic_of_China
 
 Чанхун
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Changhong
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083037

    
  





  Экстраординарный гений Глава 714


  

    
      Необыкновенный генийГлава 718 - Еще не время
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Не Чжан Руйцян искал Ли Мингдэ. Если бы Чжан Руйцян хотел, чтобы компания Bing City Machinery Company была включена в список, он бы не стал искать Ли Мингдэ. Он знал, кто принимает решения в этой компании. Это был Фэн Юй. Тот, кто искал Ли Миндэ, был секретарем правительства города Бинг. Ему нужны были кредиты для продвижения по службе. Он знал, что Фэн Юй был главным акционером машиностроительной компании и руководил ею. Но когда секретарь позвонил Фэн Юю, он понял, что Фэн Юй не хочет, чтобы эта компания была включена в список. Поэтому он разыскал Ли Мингдэ, надеясь, что Ли Мингдэ сможет убедить Фэн Юя. Он знал, что Фэн Юй очень доверяет Ли Мингдэ. Если бы это было не так, Фэн Юй не стал бы просить Ли Мингдэ досрочно уйти с государственной службы и снова нанял бы его в компанию. Ли Мингдэ даже подарили акции компании.
 
 Секретарь также чувствовал, что Чжан Руйцян не остановит его, так как все правительство города Бин получит кредит, если эта компания будет включена в список. Если секретарь получит повышение, Чжан Руйцян сможет занять его место. Чжан Руйцян хорошо зарекомендовал себя за последние два года и будет иметь большие надежды занять его должность. Кроме того, его поддерживало правительство провинции № 1.
 
 Также ходили слухи, что в конце года правительство провинции № 1 уйдет в отставку. В это время Чжан Жуйцян потеряет свою самую сильную поддержку в провинциальном правительстве. Чжан Жуйцян не захочет стать партийным секретарем правительства города Бин? На государственной службе один неверный шаг означает провал.
 
 Ли Мингдэ не смел обидеть секретаря партии, и ему оставалось только обратиться за помощью к Фэн Юю.
 
 Как же. Фэн Юй знал, что для многих компаний выход на биржу был нормой для привлечения средств. Это было лучше, чем получение кредитов в банках, и могло эффективно увеличить стоимость компании.
 
 Но Фэн Юй не хочет получать листинг.
 
 Это было связано с тем, что после включения компании в листинг его акции в Bing City Machinery Company были бы размыты. Для того чтобы компания была включена в листинг, необходимо было предложить публике не менее 25% от общего количества акций. Тогда Фэн Юй и его отец получили бы менее 50%.
 
 Конечно, после того, как компания будет зарегистрирована, цены на акции вырастут, и они станут более ценными. Но это только для тех, кто хотел продать свои акции. Фэн Юй не собирался продавать свои акции. В прежней жизни Фэн Юя многие крупные компании хотели выйти на биржу не потому, что хотели привлечь средства. А потому, что их инвестировал венчурный капитал. Как венчурные инвесторы зарабатывают деньги? Они зависят от продажи акций компании после ее включения в листинг.
 
 Цены на акции некоторых хорошо работающих компаний или компаний, пользующихся благосклонностью инвесторов, повышаются после их включения в листинг. Венчурный капиталист может продать свои акции в этот период. Иногда они могут получить более чем 20-кратную прибыль. Кроме того, венчурный капитал обычно владеет привилегированными акциями. Они не имеют права голоса, но получают дивиденды. Кроме того, они получают приоритет при продаже своих акций.
 
 Многие компании имеют много долгов, но все равно могут получить листинг. Получив листинг, они смогут погасить свои долги. Конечно, была и большая выгода от получения листинга. Сейчас на фондовой бирже не так много зарегистрированных компаний. Если бы компания получила листинг, она смогла бы повысить узнаваемость своего бренда и улучшить имидж. Но Bing City Machinery Company в этом не нуждается. С тех пор как Bing CityMachinery Company выпустила свои мотоциклы, компания стала ведущим брендом во всем Китае. Вся их продукция продавалась как горячие пирожки.
 
 Многие компании, дела которых идут хорошо, особенно те, которые принадлежат частным лицам, предпочитают не попадать в листинг. Например, Shun Feng Logistics. В прошлой жизни Фэн Юй многие пытались добиться включения этой компании в список.
 
 Они сказали владельцу, что он мог бы заработать гораздо больше, если бы компания была зарегистрирована на бирже. Но владелец отказался, так как ему не хватает денег.
 
 Еще одним недостатком выхода на биржу было то, что финансы компании должны были быть раскрыты общественности. Это произошло не потому, что у Bing City Machinery Company были какие-то долги или фальшивая бухгалтерия. А потому, что Фэн Юй не хотел, чтобы его имя фигурировало в отчетах. Хотя Фэн Юй не мог полностью скрыть свое состояние, он все же предпочитал держаться в тени и делать деньги тихо. Фэн Юй хотел создать холдинговую компанию в Гонконге, а затем перевести все свои акции в различных компаниях в эту гонконгскую холдинговую компанию. Но это было слишком хлопотно. Фэн Юй должен был выложить большую сумму, чтобы сделать это. В настоящее время Гонконг все еще не считается частью Китая. Если Фэн Юй сделает это, люди подумают, что он переводит свои активы за границу. Фэн Юй также обратился за помощью к мастеру Лу, но мастер Лу не мог ничего сделать, пока Фэн Юй не продаст все свои акции по рыночной цене. В противном случае Центральное правительство вмешается и остановит сделки.
 
 Если бы дело происходило после 1997 года, после возвращения Гонконга, Фэн Юю было бы проще создать холдинговую компанию в Гонконге.
 
 Фэн Юй подумал об этом и решил подождать. Кроме того, сейчас было неподходящее время для регистрации его компаний. Особенно на китайской фондовой бирже. Фондовый рынок Китая только что перешел на систему T+1. Это было сделано для того, чтобы предотвратить манипуляции на фондовом рынке.
 
 Но в этом году фондовый рынок Китая был нестабилен. Китай выпустил много казначейских облигаций, и многие охранные компании начали манипулировать рынком. В эти два года рынок был медвежьим, и у инвесторов не было уверенности. Если бы компания вышла на биржу сейчас, цены на акции могли бы даже упасть.
 
 Конечно, если бы Фэн Юй действительно хотел манипулировать рынком, никто бы ему не подошел. Его технические знания и финансовая поддержка были лучшими в Китае.
 
 Но Фэн Юй не хочет этого делать. Он не хочет попасть в беду.
 
 Даже если ему удастся все скрыть, другие могут узнать об этом в будущем и заклеймить его как манипулятора рынком. Он будет виновен в том, что обманул всех других инвесторов, лишив их с трудом заработанных денег.
 
 После того, как компания вышла на биржу, руководству пришлось приложить еще много усилий. Фэн Юй чувствовал, что Ли Мингдэ и остальные все еще не обладают необходимыми качествами для управления компанией, зарегистрированной на бирже. Хотя эти люди могли принимать новые вещи, их скорость и способность принимать новые вещи были недостаточно быстрыми.
 
 Кроме того, стоимость получения листинга была очень высокой. Компании необходимо нанять людей для аудита компании, нанять юристов и т.д. Аудит компании был бы более строгим, и каждая мельчайшая деталь компании должна была быть проверена. Было бы еще сложнее, если бы Фэн Юй перевел все акции своей компании в холдинговую компанию в Гонконге.
 
 В том, чтобы компания была зарегистрирована на бирже, были свои плюсы и минусы. Фэн Юй подумал об этом и решил, что сейчас не время для листинга его компаний.
 
 Фэн Юй сказал Ли Мингдэ отбиться от этих правительственных чиновников. Он дал Ли Мингдэ несколько акций компании, и это была его ответственность. Фэн Юй никогда не стал бы включать свою компанию в список, чтобы правительственные чиновники могли требовать кредиты.
 
 Тем более...... Фэн Юй не знает партийного секретаря города Бинг.
 
 Фэн Юй сказал Ли Мингдэ сообщить ему, если он действительно не сможет решить этот вопрос. Он вернется, чтобы решить эту проблему.
 
 Примечания переводчика:
 
 Предпочитаемый запас
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Preferred_stock
 
 Авансовые главы
 
 $5 или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
Доступ к 35 предварительным главам книги "Необыкновенный гений" и 30 предварительным главам книги "Власть и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенная гениальность" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083038

    
  





  Экстраординарный гений Глава 715


  

    
      Необыкновенный генийГлава 719 - Беспокойный Чжан Жуйцян
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй подумал, что Ли Мингдэ сможет отбиться от этих чиновников по крайней мере на несколько дней. Даже если бы он не смог справиться с ними, он всегда мог обратиться за помощью к Чжан Жуйцяну. Но Чжан Руйцян позвонил Фэн Юю и попросил его зайти к нему в офис для обсуждения вопроса о включении Машиностроительной компании в реестр.
 
 Почему Чжан Руицян передумал? Фэн Юй ясно сказал Чжан Руйцяну, что он не хочет, чтобы его компания была включена в список. Дело в том, что сейчас еще не пришло время. Фэн Юй хотел, чтобы компания развивалась еще несколько лет, прежде чем выходить на биржу. Кроме того, он пообещал, что выведет свою компанию на биржу во время пребывания Чжан Жуйцяна на посту мэра. Чжан Жуйцян не может подождать даже 2 года?
 
 На самом деле, это не Чжан Жуйцян не мог ждать. Это было правительство провинции № 1. Первый номер правительства провинции был уже стар, и вышестоящее начальство попросило его быть готовым уйти на пенсию в конце года. Исходя из прошлого опыта, первого номера провинциального правительства могли повысить в должности первым. Но существовала также возможность, что его не повысят и переведут на должность для отдыха и развлечений. Первый номер провинциального правительства имел ранг провинциального министра и являлся членом Центрального комитета Коммунистической партии Китая. Его следующий ранг - руководитель субнационального уровня. Между этими двумя рангами была большая разница в пенсионных льготах. Кроме того, если бы его повысили до субнационального лидера, он смог бы продолжать работать еще несколько лет. Он все еще не хотел уходить на пенсию. Он чувствовал, что еще может внести свой вклад в развитие страны.
 
 Проблема провинции Лунцзян заключается в ее расположении. Она не может сравниться с прибрежными регионами в плане торговли. Кроме того, у правительства не было поддержки со стороны центрального правительства, и развитие провинции шло медленно. Была и другая причина.
 
 Сельское и лесное хозяйство были разделены на два ведомства. Сельским хозяйством занималось Министерство совхозов и мелиорации, а лесным хозяйством - Государственное управление лесного хозяйства и пастбищ. Вся прибыль и налоги в этих двух отраслях передавались соответствующим департаментам, а не правительству провинции.
 
 Самым крупным торговым партнером провинции Лунцзян была Россия. В основном они экспортировали продукты питания. Конечно, теперь они также экспортировали автомобили Фэн Юя и другие товары первой необходимости. Но по сравнению с прибрежными регионами, разница все еще была огромной.
 
 Но тяжелая промышленность в провинции Лонгцзян развивалась хорошо. Рост этой отрасли был выше, чем в среднем по стране. В некоторых отраслях, таких как сельскохозяйственная техника и автомобилестроение, они были самыми передовыми в Китае.
 
 Человек № 1 в правительстве провинции никогда не ожидал, что перед выходом на пенсию его переведут в бэкграунд. Но теперь он почувствовал, что его могут повысить и ему не нужно уходить на пенсию!
 
 У № 1 провинциального правительства были некоторые достижения за плечами, и он мог попробовать побороться за повышение. Но и у его оппонентов были значительные заслуги, которые были примерно равны его заслугам. Он хотел остаться у власти и не уходить на пенсию. Некоторое время назад, во время совещания в центральном правительстве, №1 провинциального правительства услышал, как другие губернаторы провинций отчитывались о своей работе. Он знал, почему этим людям разрешили доложить о событиях в их провинциях во время совещания. Это было потому, что в их провинциях было много зарегистрированных компаний.
 
 Глава провинциального правительства № 1 понимал, что после того, как компания попадет на биржу, ее стоимость возрастет в несколько раз! То есть 1 юань превратится в 3-5 юаней? 100 миллионов превратятся в 3-5 миллионов? Это означает, что экономика провинции улучшится в разы!
 
 Хотя №1 правительства провинции знал, что акции правительства будут размыты после выхода компании на биржу, он считал, что выгода должна быть больше.
 
 Если нет, то почему так много компаний попали в листинг?
 
 Глядя на гордый вид этих лидеров и одобрительные взгляды руководителей центрального правительства, № 1 провинциального правительства Лунцзяна завидовал.
 
 Если он не сможет добиться больших результатов, то уступит в продвижении своим соперникам!
 
 Большинство правительственных чиновников в его возрасте уходили на пенсию. Однако первый номер правительства провинции привык быть у власти и иметь авторитет. Он привык командовать людьми и не мог отказаться от своей власти.
 
 Он чувствовал, что все еще не достиг того, чего хотел, и мог продолжать работать. Почему он должен уйти на задворки, чтобы отдохнуть и расслабиться? Он считал, что его результаты лучше, чем у большинства других руководителей, и его следует повысить.
 
 Дело было не в том, что вышестоящее руководство не ценит его вклад. Дело в том, что ему не хватает чего-то, что выделяет его среди остальных.
 
 В городе Бинг была машиностроительная компания, стоимость которой исчислялась десятками миллионов. После нескольких лет развития стоимость компании выросла до миллиардов. Эта компания стала одной из крупнейших в Китае. Это считалось огромным политическим достижением.
 
 Но правитель провинции № 1 посчитал, что этого недостаточно. В других провинциях тоже есть компании, которые стоят миллиарды, и эти компании были государственными предприятиями. Если бы "Машинная компания" смогла увеличить свою стоимость до более чем 10 млрд юаней, то ее шансы на повышение были бы выше.
 
 В провинции под его руководством появилась первая в Китае компания, зарегистрированная на бирже, стоимостью более 10 миллиардов юаней. Кто может утверждать, что это не его заслуга? Высшее руководство, несомненно, обратит на него внимание. Первого номера провинциального правительства уже хвалили Главный архитектор, Цзян Дамин, Железный кулак Чжу и многие другие лидеры национального уровня. Если бы он был на 5-8 лет моложе, то наверняка смог бы войти в центральное правительство.
 
 Но он был уже стар, и это был его последний шанс побороться за повышение. Провинциальное правительство No.
 
 1 знал, что именно Чжан Жуйцян предложил реструктуризацию Машинной компании, и он же поддержал это предложение. Если бы он не поддержал эту реструктуризацию, была бы она успешной? В то время все реструктуризации государственных предприятий касались убыточных предприятий. Машиностроительная компания все еще была прибыльной.
 
 Чжан Жуйцян был очень близок с Фэн Юем, и в провинциальное правительство № 1 поступали жалобы на то, что Чжан Жуйцян был в сговоре с этим частным предпринимателем. Именно он пресек все слухи и поддержал Чжан Жуйцяна.
 
 Чжан Жуйцян смог достичь своего нынешнего положения только благодаря ему. Если бы он не перевел Чжан Жуйцяна из офиса внешней торговли в правительство города Бин, Чжан Жуйцян так и остался бы никем.
 
 Чжан Жуйцян смог достичь своего нынешнего положения отчасти благодаря собственным способностям. Но без поддержки № 1 провинциального правительства он не смог бы стать мэром города Бинг. Даже если бы Чжан Жуйцян получил должность мэра, он не смог бы стать мэром города Бин и получил бы ранг субпровинциального (министерского) уровня. Кроме того, правительство провинции № 1 поддержало предложение Чжан Жуйцяна о реструктуризации всей фармацевтической промышленности города Бинг. Это привело к образованию фармацевтической компании Bing City PharmaceuticalEnterprise.
 
 Хотя Чжан Жуйцян мог помочь расширить сферу влияния первого лица провинциального правительства, после повышения Чжан Жуйцян мог получить поддержку первого лица провинциального правительства. Это была беспроигрышная ситуация.
 
 Глава правительства провинции № 1 поговорил с Чжан Жуйцяном и пожелал, чтобы Чжан Жуйцян помог ему убедить Фэн Юя как можно скорее зарегистрировать компанию Bing City Machinery Company на фондовой бирже. Он хотел, чтобы в провинции Лунцзян появилась компания с миллиардными оборотами. Для него это был козырь для дальнейшей карьеры.
 
Чжан Руйцян также чувствовал себя обеспокоенным. Он знал, что Фэн Юй был гением, когда дело касалось бизнеса. Он никогда не видел никого настолько успешного, как Фэн Юй. Даже легендарные бизнесмены из других стран не могли сравниться с Фэн Юем.
 
 Фэн Юй сказал, что сейчас неподходящее время для выхода BingCity Machinery Company на биржу, и Чжан Руйцян решил ему поверить, поэтому больше не поднимал эту тему. Но сейчас ему нужно вернуть благосклонность правительства провинции № 1. Первый номер правительства провинции готовил его к должности мэра, и он оказался перед дилеммой. В конце концов, первый номер правительства провинции сделал один шаг назад. Он лишь попросил Чжан Жуйцяна позвать Фэн Юя, а сам лично поговорит с ним. Вот почему Чжан Жуйцян позвонил Фэн Юю.
 
 Примечания переводчика:
 
 Государственное управление лесного хозяйства и пастбищных угодий
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/National_Forestry_and_Grassland_Administration
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083039

    
  





  Экстраординарный гений Глава 716


  

    
      Необыкновенный генийГлава 720 - Отказ
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 После того, как Фэн Юй встретился с Чжан Руйцяном, у них состоялся короткий разговор за закрытыми дверями. Чжан Руйцян рассказал Фэн Юю о том, что произошло, и не стал заставлять Фэн Юя добиваться включения его компании в реестр. Фэн Юй был рад, что Чжан Руйцян не пытался заставить его.
 
 Без помощи Чжан Руицяна бизнес Фэн Юя не смог бы развиваться так быстро. Когда Фэн Юй только начинал, у Чжан Жуйцяна было много возможностей силой захватить его бизнес. Кроме того, №1 правительства провинции хотел встретиться с Фэн Юем. Фэн Юй не возражал против встречи с ним, но он был твердо намерен не допустить, чтобы компания Bing City Machinery Company или Bing City Pharmaceutical Enterprise попали в список. Даже если правительство провинции упростит процедуру, он все равно не согласится.
 
 Сейчас было неподходящее время.
 
 Хотя листинг компаний на медвежьем рынке может не принести убытков, он все равно снизит цены на акции. Почему бы не подождать до "бычьего" рынка?
 
 В 10 утра Фэн Юй последовал за Чжан Жуйцяном в офис № 1 провинциального правительства. Это была не первая их встреча, и №1 правительства провинции уже несколько раз разговаривал с Фэн Юем. Но они не были близки. Фэн Юй также не был так расслаблен, как в кабинете Чжан Жуйцяна.
 
 "Секретарь Сюй."
 
 "Проходите и присаживайтесь. Сяо Ван, приготовь чай".
 
 Секретарь Сюй подошел к дивану вместе с Чжан Жуйцяном и Фэн Юем. Это было проявлением дружелюбия, и он делал это только с близкими людьми. Когда он впервые встретил Фэн Юя, он почувствовал, что этот молодой человек не прост. Это было потому, что люди нервничают, когда встречаются с человеком его положения.
 
 Когда №1 правительства провинции увидел встречу Фэн Юя с главным архитектором и Железным Кулаком Чжу, он также заметил, что Фэн Юй совсем не нервничает. Это позволило ему поверить в то, что успех Фэн Юя был неслучайным.
 
 Как мог молодой человек, который мог нормально разговаривать с главным архитектором, прогибаться под его давлением?
 
 Этот молодой человек был высоко оценен главным архитектором, и до него дошли слухи, что Железный Кулак Чжу пытался завербовать его. Первый номер правительства провинции не смеет использовать свой авторитет для давления на Фэн Юя. Если слухи распространятся, то это станет концом его карьеры. Другой причиной был гонконгский друг Фэн Юя и один из акционеров Машиностроительной компании.
 
 Провинциальный правитель № 1 не осмелился оказать давление на гонконгского бизнесмена. В этот период все правительственные чиновники должны следить за тем, чтобы возвращение Гонконга в состав Китая прошло гладко, и не должны обижать или создавать проблемы для гонконгских бизнесменов.
 
 "Менеджер Фэн, мне любопытно. Почему вы не хотите, чтобы Bing CityMachinery Company была включена в листинг? Есть много преимуществ от листинга вашей компании. Вы также получите высокую прибыль". спросил секретарь Сюй.
 
 "Я признаю, что у компании, зарегистрированной на бирже, есть много преимуществ. Это увеличит фонды, и это будет хорошим продвижением для компании. Но сейчас еще не время. Я уверен, что вы знаете о нашей фондовой бирже. Большинство акций падают, и только несколько акций растут. Это означает, что многие инвесторы не покупают акции. В прошлом году и в начале этого года на фондовом рынке США и Японии наблюдались сильные колебания, что повлияло на китайских инвесторов. Если бы компания Bing City Machinery Company была объявлена биржевой, цены на акции, возможно, не упали бы. Но рост не будет значительным. Это неразумно". "Почему это неразумно? Судя по вашим словам, вы не возражаете против включения этой компании в список на фондовой бирже. Вы только считаете, что цены на акции сильно не вырастут? Даже если цены на акции сильно вырастут, когда вы выведете компанию на биржу через два года, какая разница, если вы выведете компанию на биржу сейчас? Возможно, сейчас рост будет медленнее, но он должен достичь того же уровня, что и два года спустя". спросил секретарь Сюй.
 
 Фэн Юй покачал головой: "Проблема в том, по какой причине мы должны получить листинг сейчас? Чтобы собрать больше средств на развитие компании? Чтобы повысить узнаваемость бренда нашей компании? Bing City Machinery не испытывает недостатка в средствах на развитие. Даже если компании не хватает средств, я могу увеличить свои инвестиции в компанию. Я уже говорил, что хочу создавать лучшие в Китае и мире автомобили. Это не изменится. В настоящее время наши автомобили Songjiang очень известны в Китае. Возможно, мы не являемся номером один в Китае, но мы входим в тройку лучших автомобильных брендов в Китае. Нет других автомобильных брендов, которые бы развивались так же быстро, как мы".
 
 Фэн Юй ясно дал понять №1 правительства провинции, что ему не нужны все эти так называемые льготы от зарегистрированных компаний. Машиностроительная компания города Бинг не испытывает недостатка в средствах или публичности, так почему же компания должна получить листинг?
 
 Фэн Юй знал, почему секретарь Сюй настаивал на том, чтобы он включил свою компанию в список. Это было потому, что он хотел получить кредит. Но Фэн Юй не был близок с секретарем Сюй и не думал, что получит большую помощь от секретаря в будущем, если он поможет ему сейчас.
 
 "Менеджер Фэн, если компания Bing City Machinery Company попадет в список, я лично позабочусь обо всех бумагах и разрешениях. Кроме того, для помощи вашей компании будут приняты такие меры, как налоговые субсидии и более дешевые земельные участки. Провинциальное правительство даже может приобрести партию автомобилей "Сунцзян"!" сказал секретарь Сюй.
 
 Это было самое высокое предложение, которое секретарь Сюй мог предложить Фэн Юю. Он мог бы дать больше обещаний, но это противоречило бы закону. Если он переступит черту закона, у него будут проблемы. Фэн Юй решительно покачал головой: "Секретарь Сюй, мы платим все налоги и даже ежегодно жертвуем большие суммы денег школам провинции Лунцзян. Географическое положение города Бинг не позволяет нам расширить нашу фабрику. Даже если у нашего завода есть планы по расширению, мы предпочтем открыть филиалы в других регионах.
 
 Надеюсь, вы меня поймете".
 
 Секретарь Сюй был разочарован. Почему Фэн Юй не хочет соглашаться? Я уже продемонстрировал свою искренность, а он все еще не принимает мое предложение?
 
 Многие компании, которые хотят попасть в листинг, пытаются всеми способами заручиться поддержкой правительства провинции. Но Фэн Юй не хочет, чтобы его компания была включена в список. Его даже не тронули предложенные условия.
 
 Что должен сделать секретарь Сюй? Станет ли это концом его политической карьеры?
 
 Чжан Жуйцян не знал, что делать: утешать секретаря Сюя или убеждать Фэн Юя.
 
 "Менеджер Фэн, есть ли другой способ изменить свое решение?" Секретарь Сюй был суровым и твердым руководителем перед своими подчиненными. Но в этот момент он выглядел подавленным, и Чжан Жуйцяну стало грустно от того, что руководитель, которого он уважал, выглядит таким опустошенным.
 
 Чжан Руйцян спросил: "Фэн Юй, ты можешь это обдумать? Это очень важно для секретаря Сюя".
 
 Фэн Юй покачал головой: "Я должен нести ответственность перед всеми сотрудниками компании Bing City Machinery Company. Сейчас действительно неподходящее время для того, чтобы компания вышла на биржу. Если мы получим листинг, а наши акции останутся непроданными, или цены на них упадут, это будут потери всех сотрудников. Это также будут потери BingCity. Но я обещаю, что обязательно приглашу секретаря Сюй, когда BingCity Machinery Company выйдет на биржу".
 
 Секретарь Сюй не рассердился на Фэн Юя, услышав его слова. Он тяжело работал всю свою жизнь и не хотел, чтобы другие обвинили его в том, что он заставил компанию войти в листинг ради собственной выгоды. Более того, это может привести к тому, что сотрудники понесут убытки. Он будет чувствовать себя виноватым.
 
 Неважно. В крайнем случае, я уйду на покой и проведу остаток дней в расслабляющем посте.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
Доступ к 15 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 8 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083126
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      Необыкновенный генийГлава 721 - Социальное обеспечение
 
 Купите мне кофе или дайте чаевые.
 
 Когда секретарь Сюй уже собирался попросить Фэн Юя уйти, Фэн Юй неожиданно спросил: "Каковы ваши взгляды на социальное страхование?"
 
 Секретарь Сюй был озадачен. Почему Фэн Юй так неожиданно поднял эту тему? Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Пытался ли Фэн Юй сменить тему, чтобы прекратить неловкость?
 
 Чжан Жуцян не мог позволить секретарю Сюй ответить на этот вопрос, и он ответил: "Социальное страхование - это всего лишь форма пенсионного фонда. В прошлом компании сами заботились о пенсионерах и их пенсиях. Это означает, что 20-30 работников должны были содержать одного пенсионера, и это число растет по мере того, как все больше людей выходят на пенсию. Кроме того, многие люди не могут выйти на пенсию, потому что они не работают ни в одной компании. Они вынуждены работать даже в пожилом возрасте. Мы научились этому социальному страхованию у развитых стран".
 
 Секретарь Сюй посмотрел на Фэн Юя. Чжан Жуйцян дал хороший ответ, и он хотел услышать, что Фэн Юй скажет об этом социальном страховании.
 
 "Ответ мэра Чжана очень прост. Но задумывались ли вы когда-нибудь о том, сколько времени потребуется для реализации этой политики? Сейчас наше правительство заставляет компании в Китае платить социальное страхование за своих сотрудников. Но вы все должны знать, насколько эффективна эта политика".
 
 "Что вы пытаетесь сказать? Хватит болтать без умолку!" - разозлился Чжан Руйцян. Этот Фэн Юй всегда любил щеголять своими знаниями. Чжан Руйцян не исследовал эту политику, и даже люди в центральном правительстве не были уверены в социальном страховании. Они рассматривали это только как эксперимент.
 
 "Я осмелюсь сказать, что эта политика не будет успешной даже после того, как вы все выйдете на пенсию!"
 
 "Что вы сказали? Вы шутите с нами?! Это национальная политика, и как она может занять так много времени, чтобы добиться успеха?" Чжан Руйцян был в ярости, особенно Фэн Юй поднял тему выхода на пенсию. Он боялся, что секретарь Сюй пострадает.
 
. Кроме того, Чжан Жуйцяню до пенсии еще как минимум более 10 лет. Почему Фэн Юй осмеливается утверждать, что эта политика не будет успешной?
 
 Фэн Юй рассмеялся: "Разве наша политика планирования семьи была успешной? Сколько людей действительно следовали этой политике?"
 
 Секретарь Сюй хотел ответить Фэн Юю. Вы не государственный служащий, и как вы смеете критиковать политику правительства?
 
 Но когда Фэн Юй использовал в качестве примера политику планирования семьи, секретарь Сюй промолчал.
 
 Эта политика была предложена в 1971 году, а продвигать эту идею начали в 1980 году. Они начали с членов КПК и их молодежи. Это было навязано членам КПК. В 1982 году эта политика стала официальной и была принята в качестве закона. На сегодняшний день эта политика действует уже более десяти лет, но население страны продолжает расти с каждым годом. У правительства были связаны руки. Они не могут задушить всех этих детей, как только они родятся.
 
 В деревнях население очень важно для фермеров. В городах эта политика может быть нормальной, но на фермах и в деревнях люди игнорируют эту политику. Даже когда в 1991 году правительство активизировало свои усилия по обеспечению соблюдения этой политики, они все равно не увенчались успехом.
 
 Основная политика и закон правительства не увенчались успехом спустя более десяти лет. Правительство потратило много ресурсов и рабочей силы на реализацию этой политики. Более того, эта политика страхования социального обеспечения все еще не стала основным законом Китая, и как она могла добиться успеха?
 
 Самое главное, что за социальное страхование должны платить и компания, и работники. Во-первых, многие работники будут против этого. Почему из их зарплаты должны вычитаться деньги? Все те люди, которые вышли на пенсию в прошлом, также не заплатили ни цента на свою пенсию. Почему компании или заводы не могут позаботиться о них после выхода на пенсию? Ведь они почти всю свою жизнь отдали компании!
 
 Рабочие хотят, чтобы компании оплачивали все взносы в фонд социального страхования. Но ни одна компания не может себе этого позволить.
 
Это была бы не маленькая сумма, если бы они учитывали тех работников, которые собирались на пенсию. Некоторые компании, у которых дела шли не очень хорошо, обращались прямо к местному правительству. Мы не можем позволить себе платить за эту социальную страховку. Если вы заставите нас платить, то компания обанкротится, и все работники останутся без работы!
 
 "Чтобы эта политика была успешной, важно внедрить и страхование компании, и социальное страхование вместе. Но как найти правильный баланс? Если в систему социального страхования будет включено слишком много людей, то взносов, собираемых государством, будет недостаточно, чтобы позаботиться о людях. Если страховые взносы будут слишком высокими, компании не захотят принимать эту политику".
 
 В других странах существует множество способов, с помощью которых правительства собирают страховые взносы на социальное страхование. Чаще всего они применяли пропорциональные взносы как от компаний, так и от частных лиц, или равные взносы как от компаний, так и от частных лиц. Эти два метода были более распространены в других странах. Но у обоих методов есть свои плюсы и минусы. То, что пытался внедрить Китай, - это взносы как компаний, так и работников, основанные на фиксированной пропорции. Эта политика оставалась в силе даже до того, как Фэн Юй вернулся к своей нынешней жизни.
 
 Внедрить страхование от компании и социальное страхование вместе? Чжан Жуйцян и секретарь Сюй посмотрели друг на друга. Было бы неплохо внедрить обе страховки вместе. Но на самом деле все было так, как сказал Фэн Юй. Если оба вида страхования не будут реализованы вместе, эта политика не будет успешной. Компаниям придется заботиться о своих пенсионерах и платить социальное страхование. Это будет тяжело для финансов компании.
 
 Секретарь Сюй посмотрел на Фэн Юя: "Как Bing CityMachinery Company оплачивает социальное страхование работников?".
 
 "Наша компания и работники платят страховые взносы вместе. Разве не этого хотело правительство?
 
" Это было только предложение центрального правительства, но не обязательное для компаний. Это было связано с тем, что правительство не было уверено в реакции рабочих.
 
 "Все ваши рабочие согласились с этим соглашением?" с любопытством спросил министр Сюй. Он слышал от своих людей, что многие рабочие создают проблемы для своих компаний из-за этого социального страхования. Некоторые из них объявили забастовку, а некоторые обратились к вышестоящему руководству. Все они не хотят этой политики.
 
 "Все очень просто. Просто поднимите зарплату этим работникам. Если им придется платить 40 юаней в месяц за социальное страхование, тогда я подниму им зарплату на 100 юаней в месяц. Почему они должны возражать? Компания все равно будет оплачивать большую часть страховых взносов. Если мы все разъясним работникам, они поймут". На лице Фэн Юя появилось выражение "почему вы задаете такой глупый вопрос?".
 
 Секретарь Сюй растерялся. Вы думаете, что все компании в Китае такие же, как ваша Bing City Machinery Company? Как они могут позволить себе повышать зарплату своим работникам? Что вы имеете в виду, когда говорите, что нужно все прояснить с рабочими, и они все поймут? Повышение зарплаты - это главная причина, по которой они согласились на эту социальную страховку.
 
 Что важнее всего для работников? Это их зарплата!
 
 Секретарь Сюй вздохнул в своем сердце. Машиностроительная компания города Бинг была очень богатой. Они уже платили своим работникам высокую зарплату и все еще хотели увеличить ее на 100 юаней? Это значит, что рабочие 8-го разряда будут получать более 1000 юаней в месяц? В прошлом году средняя годовая зарплата в городе Бинг составляла лишь немногим более 5 000 юаней. В этом году благодаря Фэн Юю средняя зарплата вырастет до 6 000 юаней?
 
 "Фэн Юй, твой метод не подойдет для других компаний. Как другие компании могут увеличить зарплату своих работников на такую большую сумму?" Чжан Жуйцян нахмурился.
 
 "Они все равно должны повышать зарплату своим рабочим. Разве в прошлом году рабочим не повысили зарплату из-за инфляции?
 
Экономика в этом году намного лучше, чем в прошлом. Почему компании не могут повысить зарплату? Вы ожидаете, что эти компании будут платить правительству больше налогов и позволят правительству оплачивать социальное страхование работников?" спросил Фэн Юй.
 
 Повышение зарплаты рабочим было равносильно увеличению расходов компаний и снижению их прибыли. Таким образом, налоги, выплачиваемые компаниями, также снизятся, что приведет к уменьшению налоговых поступлений в местные органы власти.
 
 Но если компании не повысят заработную плату работникам, эта политика социального страхования не сможет быть успешно реализована. Фэн Юй подозревает, что разделение национального налога и налога на землепользование в прошлом году как-то связано с этим социальным страхованием. На первый взгляд, местные власти получат больше налоговых поступлений, но на самом деле их ответственность возросла. Секретарь Сюй и Чжан Жуйцян глубоко задумались. Фэн Юй был прав, но стоит ли им продолжать то, что сказал Фэн Юй?
 
 Примечания переводчика:
 
 Политика планирования семьи в Китае
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/Family_planning_policy
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083127
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      Необыкновенный генийГлава 722 - Слияние
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Чжан Жуйцян принял решение очень быстро. И не потому, что он был более решительным, чем секретарь Сюй. Дело в том, что население города Бин составляло всего 26% от населения всей провинции Лунцзян, но доходы от налогов составляли более 43% от всей провинции!
 
 Это означало, что остальные города провинции не могли достичь того, чего достиг город Бинг. Кроме того, Бин Сити был плановым городом и имел большую независимость, чем остальные города. Они могли принимать множество решений без вмешательства правительства провинции и без консультаций с вышестоящим руководством. Фэн Юй сказал, что компании должны повысить зарплату своим работникам, чтобы снизить их сопротивление социальному страхованию. Это повысит эффективность реализации данной политики. Город Бинг может использовать этот метод.
 
 Город Бинг также может внедрить страхование компаний и социальное страхование вместе. В конце концов, промышленность Бинг-Сити развивалась быстрее, чем ожидалось. Они уже опережали остальные города Китая. Машиностроительная компания Бинг-Сити, фармацевтическое предприятие Бинг-Сити, авиационный завод Бинг-Сити и даже текстильные фабрики достигли выдающихся результатов.
 
 Бинг-Сити развивался быстрыми темпами, и у местного правительства было более чем достаточно средств.
 
 Но секретарь Сюй не мог принять решение. В провинции Лунцзян было много районов, которые все еще жили в бедности. Многие компании все еще не справлялись и боролись за выживание.
 
 Налоги, собранные с этих компаний, были очень малы. Если секретарь Сюй последует методу Фэн Юя, чтобы умиротворить рабочих и ввести политику социального страхования, проблем будет еще больше. Налоги, выплачиваемые этими компаниями, будут намного ниже, чем раньше. Тогда у правительства провинции не хватит средств на другие проекты.
 
 Проводить одну политику за счет других проектов? Можно ли это вообще считать успехом?
 
Лучшим решением было повышение экономики всей провинции в целом. Если каждый сможет зарабатывать больше денег, это не будет проблемой. Но это оказалось сложнее, чем можно было предположить. Когда Чжан Руйцян и секретарь Сюй глубоко задумались, Фэн Юй непринужденно потягивал чай. Он сказал слишком много, и его мучила жажда.
 
 Чжан Руйцян понял, что секретарь Сюй испытывает трудности, если последует предложениям Фэн Юя. Он хотел утешить секретаря Сюя, когда заметил, что Фэн Юй с удовольствием пьет чай. Он вспомнил, что эту тему поднял Фэн Юй, и у него должно быть решение проблем секретаря Сюя?
 
 У тебя есть решение, но ты не хочешь нам его сказать? Неужели вам нравится видеть, как мы переживаем?
 
 Чжан Жуйцян прочистил горло. Он намекал Фэн Юю, чтобы тот поскорее рассказал им о решении.
 
 "Фэн Юй, раз уж ты об этом заговорил, значит, у тебя должно быть решение, верно?"
 
 "Да. Просто увеличьте доход этих компаний, и они смогут повысить зарплату своим работникам".
 
 Черт. Хватит говорить очевидное. Я хочу знать, как вы увеличиваете доход этих компаний?!
 
 Фэн Юй увидел сердитое выражение лица Чжан Жуйцяна и медленно сказал. "Есть простое решение. Но я не уверен, что секретарь Сюй сможет его реализовать. Это решение обидит многих людей, особенно из других городов".
 
 Секретарь Сюй нахмурился и посмотрел на Фэн Юя. "Я не боюсь обидеть других. Мы не можем угодить всем. Пока это решение на благо народа, этого достаточно. Но что ты имеешь в виду, говоря, что другие города будут обижены?"
 
 Другие города должны быть счастливы, если доходы этих компаний увеличатся. Они смогут получать больше налогов от этих компаний и смогут использовать эти налоги для большего количества проектов. Это будет частью достижений их городов. Почему они должны обижаться?
 
 Фэн Юй не дал секретарю Сюй прямого ответа. Он переспросил секретаря Сюя: "Секретарь Сюй, что вы думаете о продукции моих компаний?
 
 Почему моя продукция приносит высокую прибыль, а потребители по-прежнему предпочитают ее?"
 
 Секретарь Сюй задумался на некоторое время: "Это из-за качества вашей продукции или дизайна? Или, может быть, дело в рекламе?".
 
 "То, что вы упомянули, является частью причины. Например, наши увлажнители воздуха и безлопастные вентиляторы. Внешний дизайн не считается новым, и другие бренды уже догнали качество нашей продукции. Наша продукция по-прежнему хорошо продается после того, как мы снизили частоту рекламных объявлений. Наши продажные цены даже выше, чем у других брендов. Почему?" - продолжал спрашивать Фэн Юй.
 
 Чжан Жуйцян промолвил: "Брендинг!".
 
 Фэн Юй одобрительно посмотрел на Чжан Руицяна: "Верно. Это эффект бренда! Я объясню, что такое эффект бренда. Он считается расширением стоимости компании. То есть, бренд-вилл увеличивает стоимость продукта".
 
 Видя, что секретарь Сюй все еще не до конца понимает, о чем он говорит, Фэн Юй немного подумал и привел пример: "Если есть продукт, и я напечатал на нем импортную этикетку, многие люди захотят купить этот продукт, даже если я повышу цену на 10%, 20% или даже больше. Это связано с тем, что впечатление людей от импортных товаров лучше, чем от товаров, произведенных самостоятельно. Кроме того, в Китае есть много заводов, производящих сельскохозяйственную технику, помимо Bing City Machinery Company. Но почему для одного и того же трактора Bing City Machinery Company может устанавливать более высокую цену, чем другие компании, и при этом добиваться более высоких продаж, чем они? Если сравнить оба трактора, то разница в качестве невелика".
 
 "Это эффект брендинга. Потребители знают о нашем бренде. Они знают, что мы являемся широко известным брендом и обладаем лучшими технологиями в Китае. Они также слышали о нашем послепродажном обслуживании. Если вы посмотрите на рестораны жареной утки, почему Quanjude дороже, чем Bianyifang Roast Duck Restaurants?
 
 История Bianyifang длиннее, чем у Quanjude, но потому что жареные утки из Quanjude были представлены на национальном банкете. Многие люди даже не знают, что Бяньифанг начал продавать жареных уток. Даже когда клиенты видели жареных уток в меню Bianyifang, они не заказывали их. Но когда клиенты заходили в Quanjude, они обязательно заказывали жареных уток. Проще говоря, в бухгалтерском учете стоимость бренда считается нематериальным активом. Это актив компании, который не имеет физической субстанции".
 
 К счастью, Фэн Юй узнал об этом. Если нет, то трудно будет объяснить это секретарю Сюй. Фэн Юй использовал примеры и некоторые экономические жаргоны, которые сбили секретаря Сюя с толку. В возрасте секретаря Сюя он никогда не изучал все это в школе. Хотя он не понимал слов, которые использовал Фэн Юй, он понимал примеры. Секретарь Сюй вздохнул в своем сердце. Фэн Юй смог стать таким успешным не благодаря удаче. Он был очень сведущ. Секретарь Сюй никогда раньше не слышал о таких вещах. Среди его подчиненных и советников были экономисты, и они тоже знают обо всем этом. Они даже могут дать более подробное объяснение.
 
 Но они знали, что секретарь Сюй не сможет все это понять, и не говорили об этих знаниях. Поэтому слова Фэн Юя произвели на секретаря Сюя большое впечатление.
 
 "Вы хотите сказать, что мы должны попросить эти компании создать свои бренды? С чего они должны начать? С рекламы?" спросил секретарь Сюй.
 
 "Наращивать свои бренды? Это слишком хлопотно, да и времени не хватает. У нас уже есть сильный бренд, почему мы его не используем?". "У нас есть сильный бренд? Что ты имеешь в виду?"
 
 Фэн Юй рассмеялся и произнес слово, которое было знакомо и секретарю Сюй, и Чжан Жуйцяну. "Слияние!"
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
$20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Ваша поддержка высоко ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083128

    
  





  Экстраординарный гений Глава 719


  

    
      Необыкновенный генийГлава 723 - Решение
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или ...
 
 Чжан Руйцян и секретарь Сюй посмотрели друг на друга. Слияние? Какое слияние?
 
 Чжан Руйцян потерял дар речи, глядя на Фэн Юя. Этот брат снова остановился на полпути. Почему он не может закончить все, что хотел сказать, сразу?
 
 "Ты должен был подумать о том, как слиться. Расскажи нам об этом".
 
 Фэн Юй поднял чашку с чаем и поставил ее обратно на стол. Он выпил весь чай. Чжан Руйцян испугался, что Фэн Юй позовет секретаря Сюя налить ему чаю. Он тут же пододвинул свою чашку к Фэн Юю: "Я не трогал эту чашку чая".
 
 Фэн Юй поднял ее и допил весь чай. После этого он посмотрел на чашку секретаря Сюя.
 
 Это был офис секретаря Сюя, и он использовал свою личную чашку. Как он может отдать ее Фэн Юю? Секретарь Сюй тут же позвал своего секретаря, чтобы тот заварил две чашки чая.
 
 Фэн Юй был доволен и сказал: "Есть две формы слияния. Во-первых, объединить все мелкие компании, работающие в одной отрасли, и слить их в одну большую компанию. Таким образом, их активы, масштаб и т.д. увеличатся. Все их ресурсы будут объединены для создания бренда. Эта компания будет больше, и ей будет легче продвигать свой бренд на рынке. Если компания станет самой крупной в Китае, это повысит доверие потребителей к этому бренду. Конечно, это не произойдет в одночасье, и нужно время, чтобы увидеть эффект".
 
 "Второе решение - использовать уже сложившийся бренд. Все другие небольшие компании в той же отрасли объединятся с этим устоявшимся брендом и станут его дочерними предприятиями. Их продукция будет использовать название этого известного бренда. Все компании увидят увеличение своей прибыли, причем гораздо быстрее, чем при первом способе. Вы сможете увидеть результаты уже через короткое время".
 
 Чжан Жуйцян нахмурился. "Вы пытаетесь сказать нам, чтобы мы выбрали второй метод?
 
 Вы думаете объединить все машиностроительные, фармацевтические и электронные компании со своей компанией?"
 
 Фэн Юй ответил гордым тоном: "Вы хотите, чтобы эти почти обанкротившиеся компании объединились и стали дочерними предприятиями моих компаний? Вы должны спросить сотрудников моих компаний и узнать, согласны они или нет!"
 
 Черт! Старый Чжан становится все умнее. Он может сказать, о чем я думаю?
 
 Фэн Юй планировал позволить этим небольшим фабрикам выполнять подрядные работы для его компаний. Эти маленькие заводы, возможно, не смогут производить хорошие машины или двигатели. Но у них не должно быть проблем с производством деталей для главного завода.
 
 В любом случае, Bing City Machinery Company также приходилось покупать много запасных частей. Прибыль от производства запчастей тоже была довольно высокой. Если бы запчасти для автомобилей и мотоциклов были марки Songjiang, то люди, владеющие автомобилями Songjiang, наверняка выбрали бы запчасти Songjiang. Большинство людей по-прежнему предпочитают оригинальные запчасти.
 
 Это снизит производственные затраты компании Bing City Machinery Company и увеличит прибыль. Это также решит проблему правительства провинции. То же самое касается электронных и фармацевтических фабрик. Что касается других товаров, то эти небольшие компании могут объединиться под самым популярным брендом. Таким образом, они объединят все свои ресурсы для повышения узнаваемости одного бренда. Это будет проще по сравнению с теми небольшими компаниями, которые пытаются бороться за себя.
 
 Достаточно взглянуть на прошлогодний аукцион по продаже рекламных лотов, который проводил CCTV, - Confucius Distillery. Эта компания объединила ресурсы многих небольших компаний и выпустила на рынок продукцию под единым брендом. Это было очень эффективно, и их продажи в прошлом году были превосходными.
 
 В этом году компания Confucius Distillery представила местное вино "Банкетное вино Конфуция" и стала самым высоким участником аукциона CCTV advertisingslots. Это вино пользовалось огромной популярностью, и они достигли рекордных продаж.
 
 Сейчас вино "Банкетное вино Конфуция" уже экспортируется за границу.
 
 Многие клиенты заказывают эту марку байцзю в ресторанах в качестве первого выбора. Те начальники, которые не получили высшего образования, склонны отдавать предпочтение этой марке из-за ее рекламного слогана. Пейте вино Confucius BanquetWine и пишите лучшие эссе!
 
 Эти боссы, возможно, даже не в состоянии написать сочинение в начальной школе!
 
 Это вино Confucius Banquet Wine стало продуктом после слияния нескольких небольших винокурен. Они объединились и создали единый бренд. Когда эта марка алкоголя стала популярной, все винокурни смогли заработать деньги. Это было лучше, чем если бы каждый из них пытался продвигать на рынок свои собственные марки.
 
 Секретарь Сюй заколебался. То, что сказал Фэн Юй, похоже, правда. Но самыми популярными брендами в провинции Лунцзян были Bing City Machineinery Company и Bing City Pharmaceutical Enterprise. Обе компании принадлежали Фэн Юю. Кроме этих двух компаний, никакие другие бренды не были известны. Был еще один известный бренд - "Свиньи Тянь Пэн". Это была не компания Фэн Юя. Это была компания отца Фэн Юя!
 
 Значит, если Фэн Юй или его компании не будут участвовать в этом слиянии, то правительству провинции придется использовать первый метод, упомянутый Фэн Юем? Объединить маленькие компании, чтобы сформировать большую компанию и ввести бренд?
 
 Однако это будет похоже на то, о чем говорил Фэн Юй. Это будет успешным, но займет много времени. Секретарь Сюй не мог больше ждать.
 
 Секретарю Сюю нужны результаты. Если он не сможет добиться выдающихся результатов в ближайшее время, ему будет предложено уйти на пенсию в бэк-офис.
 
 Кроме того, существовала еще одна проблема. Реализация этого плана займет некоторое время. Если он выберет первый способ, его переведут в другое место, прежде чем он сможет увидеть результаты. Что будет с планом после того, как его переведут?
 
 Именно поэтому все государственные чиновники должны оставаться на своем посту как минимум на один срок. Самый короткий срок - 2 года, а полный - 5 лет. Это было сделано для того, чтобы у правительственных чиновников было время для реализации предложенных ими изменений.
 
 Но не все изменения будут иметь эффект мгновенно.
 
 "Менеджер Фэн, я думаю, что компания Bing City Machinery Company может объединиться с некоторыми небольшими машиностроительными заводами, или вы можете приобрести их, если хотите", - сказал секретарь Сюй. Фэн Юй покачал головой: "Большинство оборудования этих машиностроительных заводов старое, и у них нет технологий. Рабочие и руководители там тоже не очень квалифицированные. Кроме того, они расположены в труднодоступных местах. Приобретать их нецелесообразно. Более того, местное правительство не захочет их продавать".
 
 "Они будут готовы продать эти заводы. Я могу пообещать вам". Секретарь Сюй смог подняться до своего нынешнего положения только потому, что был человеком, который доминирует. Если бы он не мог контролировать своих подчиненных, его бы давно попросили уйти на пенсию.
 
 Секретарю Сюй нужно, чтобы эти небольшие компании объединились с уже существующим брендом. Даже если эти компании будут приобретены, это не страшно. С Тохимом было то же самое. Он бы предпочел продать эти испытывающие трудности государственные компании, чем видеть, как они просто пытаются выжить каждый месяц. У этих компаний будет лучшее развитие и более высокая прибыль, если их приобретет уже существующая компания. Провинциальное правительство также сможет увеличить налоговые поступления. И самое главное, правительство провинции сможет реализовать политику социального страхования!
 
 Секретарь Сюй наконец-то понял, почему Фэн Юй затронул тему страхования социального обеспечения. Эта политика была установлена центральным правительством и должна была быть полностью реализована на следующем этапе. Если секретарь Сю успешно внедрит эту политику в провинции Лунцзян, опередив других, он получит возможность войти в Центральное правительство, чтобы возглавить эту политику.
 
 Возможно, секретарь Сюй не получит повышения, но он будет выполнять работу чиновника провинциально-министерского уровня. Он будет доволен.
 
 Все сказанное Фэн Юем было взаимосвязано. Независимо от того, каковы были мотивы Фэн Юя, его совет дал секретарю Сюй надежду.
 
 Он мог видеть свой будущий карьерный рост!
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов США и более в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам о необыкновенной гениальности и 4 продвинутым главам о силе и богатстве.
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083129

    
  





  Экстраординарный гений Глава 720


  

    
      Необыкновенный генийГлава 724 - Условия
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Хотя Сюй Чаньюй (секретарь Сюй) пообещал Фэн Юю, что уладит дела этих маленьких компаний, Фэн Юй все равно покачал головой. "Это того не стоит. Цель инвестирования - заработать больше денег. Мэр Чжан, если я не буду владеть акциями Bing City Machinery Company и она по-прежнему будет государственным предприятием, вы согласитесь, чтобы эти маленькие заводы объединились с компанией?"
 
 Чжан Руйцян выглядел смущенным. Он определенно не согласится. Все было так, как сказал Фэн Юй. Если Bing City Machinery Company хочет расширяться, она должна расширяться в сторону южных регионов. Более того, Bing City Machinery Company уже создала несколько филиалов в разных городах. Диверсифицировать свои ресурсы в одной провинции было неразумно.
 
 Но как чиновник провинциального правительства, он должен был поддержать это предложение. Эти небольшие заводы станут частью Bing City MachineryCompany, и вся их продукция будет продаваться под маркой Songjiang или Bing City (Agriculture Machinery). Прибыль будет намного больше, чем раньше.
 
 Местные органы власти смогут увеличить свои налоговые поступления, а зарплата всех работников будет повышена. Но Bing City Machinery Company будет сложнее управлять этими заводами.
 
 Фэн Юй также мог бы помочь в сельском хозяйстве и фармацевтической промышленности. Но, судя по поведению Фэн Юя, он не согласится, если только не получит от этого какую-то выгоду.
 
 "Фэн Юй, если ты позволишь Bing City Machinery Company приобрести или объединиться с машиностроительными или металлообрабатывающими заводами, мы можем предоставить тебе налоговые субсидии в этом году. Кроме того, если вам нужно расширить свои заводы, я помогу вам получить земельные участки. Вы готовы принять это предложение?"
 
 Чжан Жуйцян почувствовал, что Фэн Юй ждет от него каких-то выгод. В противном случае, Фэн Юй не стал бы об этом говорить. Это была обычная привычка Фэн Юя. Заманивать людей в свою ловушку.
 
 Но в этот момент Чжан Руйцян должен был выбрать позицию.
 
Кроме того, это поможет Сюй Чанъюю, и это будет хорошо для всей провинции.
 
 Фэн Юй посмотрел на карту провинции и города Бин на стене. Он подошел и пальцем нарисовал два круга. "Эти два участка земли будут выставлены на аукцион в следующем месяце? Я думаю, нам не стоит беспокоиться и просто продать их корпорации Tai Hua Supermarket".
 
 Чжан Жуйцян нахмурился. Фэн Юй хотел получить эти два земельных участка еще в прошлом году. Но из-за задержки со сносом и переселением жильцов аукцион по продаже участков был перенесен на следующий месяц. Неужели Фэн Юй с самого начала присматривался к этим участкам?
 
 Сюй Чанъюй посмотрел на Чжан Жуйцяна. Земля находилась в BingCity, и Чжан Жуйцян был лучше знаком с этим районом.
 
 "Эти два участка земли являются главным местом в BingCity. Мы собираемся превратить их в коммерческую зону".
 
 Фэн Юй пожал плечами: "Разве вы не видите, насколько успешны наши супермаркеты Тай Хуа? С нашими супермаркетами здесь увеличится трафик. Мы также вносим огромный вклад в развитие города. Многие города пригласили нас открыть супермаркеты в их районе. Кроме того, наши супермаркеты не считаются коммерческими зданиями?".
 
 "Эти два участка земли стоят 40 миллионов юаней!" Чжан Жуйцян поднял цену. Площадь этих двух участков земли была невелика, и в прошлом году их стоимость составляла около 30 миллионов юаней. Если бы земля была выставлена на аукцион, за нее можно было бы выручить чуть больше 30 миллионов. Чжан Руйцян не думает, что на аукционе можно будет выручить 40 миллионов юаней. Он знал, что Фэн Юй - магнат и намеренно поднял цену.
 
 Фэн Юй вдруг хлопнул себя по лбу. "Я чуть не забыл, что корпорация Tai Hua Supermarket не хочет открывать супермаркеты в городе Бин и близлежащих городах. Я думаю, город должен продолжать выставлять эти участки на аукционы. Мне еще нужно успеть на самолет. Я сделаю шаг первым".
 
 Чжан Жуйцян был ошеломлен. Если бы не Сюй Чэнъюй, он бы накричал на Фэн Юя. Какой рейс?
 
 Если вы считаете, что цена слишком высока, просто скажите об этом!
 
 "Как вы думаете, какая сумма подходит?" спросил Чжан Жуйцян с вытянутым лицом.
 
 "Рыночная цена больше подходит. Мои люди оценили эти участки. Площадь этих участков невелика, и мы готовы предложить за них 32 миллиона юаней". Фэн Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна и сказал.
 
 "35 миллионов юаней! Это должна быть цена на аукционе!" Чжан Руйцян скрипнул зубами и ответил.
 
 "Хорошо, хорошо...... я могу согласиться, даже если это будет немного дороже. В конце концов, мой родной город тоже Бинг Сити". Фэн Юй сказал тоном "Я позволяю тебе воспользоваться мной".
 
 На самом деле, когда Чжан Жуйцян сказал 40 миллионов, Фэн Юй почти согласился. Супермаркет "Тай Хуа" намеревался выставить эти два земельных участка на аукцион, и они знали, что две другие компании также заинтересованы в этом. Окончательная цена этих двух земельных участков, несомненно, будет намного больше, чем оценка.
 
 Кроме того, 40 миллионов юаней было дешево, по меркам Фэн Юя. Расположение участка было одним из лучших в BingCity. В его прошлой жизни они принадлежали Carrefour и Walmart. Их бизнес был потрясающим. В окрестностях уже есть другие торговые центры и множество жилых комплексов. "Я согласился на ваши условия. Не должны ли вы сказать что-нибудь о наших условиях?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Ранее вы говорили, что Bing City Machinery Company будет освобождена от налогов".
 
 "Это налоговые субсидии!" Чжан Руйцян поправил Фэн Юя. Была большая разница между освобождением от налогов и налоговыми субсидиями.
 
 "И то, и другое - одно и то же". ответил Фэн Юй. "Сколько субсидий вы нам даете?"
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Сюй Чаньюя, а затем сказал: "В этом году все фабрики получат субсидии в размере 10% от налогов".
 
 "Я вдруг понял, что мы не можем позволить себе купить столько заводов. Но раз вы все об этом заговорили, я обсужу это с другими акционерами и куплю две фабрики".
 
 "20%! Это максимум! Вы также не инвестируете в новую фабрику.
 
 Эти заводы могут начать работу сразу после того, как вы возьмете их под свой контроль. Мы не сможем вычесть для вас слишком много налогов!" Чжан Жуйцян яростно ответил.
 
 "Фэн Юй кивнул: "Хорошо. Договорились. Если больше ничего нет, я уйду".
 
 "Мы еще не закончили. Почему ты уходишь? Фармацевтическое предприятие города Бинг также должно приобрести эти небольшие фармацевтические фабрики. Вы согласны с этим?" Чжан Жуйцян схватился за Фэн Юя. Мы продали вам два земельных участка, а вы согласны только на одно условие?
 
 "Комиссия Госсовета по надзору и управлению государственными активами города Бин является крупнейшим акционером фармацевтического предприятия города Бин. Меня это устраивает". В провинции было всего 3-4 небольших фармацевтических завода, и для BingCity Pharmaceutical Enterprise не было проблемой выкупить их. Эти небольшие фабрики могли производить некоторые простые лекарства. Пока эти лекарства продавались под маркой Bing CityPharmaceutical, их продажи не будут плохими.
 
 "А как насчет компании Tai Hua Food Processing? Могут ли они приобрести несколько свиноферм и небольших заводов по производству продуктов питания?" продолжал спрашивать Чжан Жуйцян.
 
 "Мы не будем больше приобретать свинофермы. Мы уже начали сотрудничество с этими небольшими свинофермами, и оно было успешным. Что касается небольших заводов по переработке пищевых продуктов, мы можем еще обсудить. Но какой смысл нам их приобретать? В провинции Лунцзян уже есть наша марка молочного порошка. Я предлагаю объединить все эти заводы и продавать молочный порошок под этим брендом?"
 
 "Вы все также можете реструктурировать и организовать эти заводы по переработке продуктов питания. Например, мукомольные заводы, спиртовые и т.д. Эти заводы могут быть объединены вместе, чтобы стать более крупным предприятием и повысить свою конкурентоспособность. Я уверен, что у вас у всех есть свои планы, как это сделать. Я могу помочь, если вы столкнетесь с какими-либо проблемами при создании своих брендов".
 
 Фэн Юй упомянул несколько успешных продуктов из своей предыдущей жизни.
 
 У него нет опыта в этих областях, и лучше предоставить это дело правительству провинции. В правительстве еще есть способные люди.
 
 Авансовые главы
 
 5 долларов или больше в месяц
 
 Доступ к 7 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 2 продвинутым главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99,99 или более в месяц
 
 Доступ к 45 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 40 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 Мы высоко ценим вашу поддержку.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083130
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      Необыкновенный генийГлава 725 - Властная Сюй Чанъюй
 
 Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй рассказал Фу Гуанчжэну о приобретении заводов малого машиностроения в других районах провинции. Фу Гуанчжэн поддержал эту идею.
 
 Он также видел финансовые отчеты Bing CityMachinery Company и знал, что запасные части составляют большую часть их операционных расходов. Технология производства этих деталей была невысокой и не требовала уникальных материалов или технологий. Она была лишь очень трудоемкой.
 
 Приобретая эти небольшие заводы, они могли наладить хорошие отношения с провинциальным правительством, а также получить некоторые преимущества. Кроме того, супермаркет "Тай Хуа" мог приобрести два земельных участка, которые они хотели. Они могли бы построить там два коммерческих здания и обеспечить себе рынок BingCity. Даже если Walmart и Carrefour войдут в Бинг-Сити, они не смогут конкурировать с корпорацией Tai Hua Supermarket. Корпорация Tai Hua Supermarket Corporation мечтала монополизировать китайскую индустрию супермаркетов. У компании до сих пор нет ни стратегических мест, ни средств. Хотя продажи Tai Hua Supermarkets шли хорошо, требовался высокий денежный поток. Они могли получить большие кредиты в банках, но они не смели утверждать, что уже монополизировали китайский рынок.
 
 Если некоторые из супермаркетов Tai Hua будут терять деньги, это сильно отразится на их брендах. Потребители потеряют доверие к корпорации Tai Hua Supermarket.
 
 Именно поэтому целью корпорации Tai Hua Supermarket в ближайшие несколько лет была монополизация городов второго уровня и выше. Они хотели помешать Carrefour и Walmart получить первоклассные места.
 
 То, что сделал Фэн Юй, помогло корпорации Tai Hua Supermarket контролировать рынок города Бинг. Он также показал Фу Гуанчжэну, что он может использовать другие способы сотрудничества, чтобы заручиться поддержкой местных властей.
 
 Пока это была беспроигрышная ситуация, другая сторона не будет отказываться.
 
После того как Фэн Юй покинул правительство провинции, Сюй Чанъюй созвал совещание для обсуждения этого предложения. Другие отрасли могли подождать, но машиностроительные компании должны быть решены в первую очередь.
 
 После слияния мелких заводов число сотрудников машиностроительной компании города Бинг резко возросло. Общее число сотрудников превысило 20 000 человек. Bing City Machinery Company станет крупнейшим в Китае работодателем в машиностроительной отрасли.
 
 На других крупных заводах, таких как FAW, SAIC, YTO GroupCorporation и т.д., работало лишь немногим более 10 000 человек. Bing CityMachinery Company стала крупнейшим производителем оборудования в Китае. Сюй Чанъюй мог претендовать на похвалу вышестоящего руководства только за этот факт. Конечно. Конечно, сначала он должен был все это провернуть.
 
 На следующий день Сюй Чанъюй созвал совещание с руководителями машиностроительных заводов всей провинции. Он хочет объявить о своем решении.
 
 Во время вчерашней встречи с руководителями провинциального правительства были высказаны некоторые возражения. Они посчитали, что предложение о приватизации государственных предприятий равносильно распродаже государственных активов!
 
 Многие из этих машиностроительных заводов все еще приносили прибыль, им нужны были лишь небольшие изменения, и все было бы хорошо. Почему они должны продавать все машиностроительные заводы компании Bing City Machinery? Крупнейшим акционером этой компании было частное лицо.
 
 Приватизация государственных предприятий была вопросом, который обсуждался центральным правительством. Многие люди критиковали, что это раздача национальных активов.
 
 Сюй Чанъюй спросил тех офицеров, которые возражали. Почему этот шаг был убытком для правительства? Посмотрите на компанию Bing City Machinery Company. Если бы не было других акционеров, новых технологий, смогли бы они вырасти до нынешних масштабов? Их сельскохозяйственная техника была самой передовой в Китае. Их мотоциклы продавались очень хорошо. После мотоциклов компания выпускает автомобили. Они догнали FAW и SAIC и скоро обгонят их.
 
Налоги, выплачиваемые этой компанией, были в несколько раз больше, чем у бывшего машиностроительного завода Бинг Сити. Компания также обеспечивала работой гораздо большее количество работников. Доля Bing City в компании могла быть меньше, но дивиденды от их акций были в несколько раз больше, чем раньше.
 
 Кроме того, центральное правительство хочет внедрить систему социального страхования. Как провинциальное правительство может внедрить это социальное страхование, если так много компаний не могут себе этого позволить? Кто будет нести ответственность за это?
 
 Продажа этих государственных предприятий не означает продажу работников. Компания Bing City Machinery Company также не является частной компанией. Она считается совместным предприятием. Центральное правительство поощряет создание новых совместных предприятий. Таким образом, все эти компании могут позволить себе платить страховые взносы на социальное обеспечение и быстрее развиваться. Работники также смогут получать более высокую заработную плату. Почему это не очень хорошо? Каждый работник важен для страны. В случае продажи компаний эти работники будут жить лучше. У них будет больше уверенности в будущем. Что не так с этим предложением?
 
 Когда был поднят вопрос о страховании социального обеспечения, тем, кто возражал, нечего было ответить. Предложение Сюй Чанъюя действительно могло бы решить проблему социального страхования этих государственных предприятий.
 
 Если бы эти государственные предприятия платили за социальное страхование, правительство провинции смогло бы заставить другие компании платить. Смотрите, эти компании могут платить за социальное страхование, почему ваш завод не платит?
 
 Многие компании объединились, чтобы возразить против уплаты страховых взносов на социальное обеспечение. Они хотят, чтобы правительство позаботилось о пенсионерах, но не хотят тратить ни цента. Это была самая большая головная боль местного правительства.
 
 Данное предложение позволит разбить эти группы, и правительство сможет достичь своей цели.
 
 Если правительства смогут собрать больше страховых взносов на социальное обеспечение, это будет достижением, и они получат больше заслуг. Кредиты были выданы местному правительству за достижение отличных результатов в политике планирования рождаемости, не говоря уже об этой политике, которая включает в себя сбор денег с компаний.
 
 Сюй Чанъюй был властным человеком. Он сразу же одобрил это предложение и прекратил все возражения. Он хотел, чтобы это предложение было реализовано быстро. Провинциальное правительство также должно было разработать план реорганизации многих отраслей промышленности во всей провинции. Провинция должна создать несколько конкурентоспособных компаний, чтобы увеличить экономику.
 
 Второй номер провинциального правительства был недоволен. Сюй Чаньюй вмешивался в его работу. Но он ничего не мог поделать, ведь Сюй Чаньюй был главой всей провинции Лунцзян! Кроме того, он никогда не думал об этой идее.
 
 Против слияния фармацевтических заводов было не так много возражений, поскольку основным акционером фармацевтической компании Bing City PharmaceuticalEnterprise была комиссия по надзору и управлению государственными активами Государственного совета города Бин. Но все руководители не ожидали, что Сюй Чанъюй так быстро осуществит этот план. Он созвал все заинтересованные стороны на совещание, чтобы объявить о решении правительства.
 
 Руководители всех местных органов власти и заводов выступили против этого предложения. Городские власти считали, что будут получать меньше налогов, а руководители заводов беспокоились, что потеряют свои должности. Если заводы будут приобретены, останутся ли они руководителями заводов? Смогут ли они удержать власть?
 
 "Почему вы все еще выступаете против этого предложения после того, как я перечислил все преимущества? Вы все выступаете против ради того, чтобы вы выступали против? Я ясно сказал о налогах соответствующих местных органов власти. Доходы заводов будут намного выше, чем раньше. Даже если процент налога стал меньше, это было только на год. Налоговые поступления будут намного больше, чем раньше.
 
Кроме того, будет повышена заработная плата работников, а также решен вопрос социального страхования. Все местные власти смогут получить благодарность за успешную реализацию этой политики. Вы все сможете использовать этот пример, чтобы заставить остальные компании внедрить эту политику. Это проблема?" Сюй Чанъюй стукнул по столу и задал им вопрос.
 
 Сюй Чанъюй знал, что продажа этих государственных предприятий повлияет на доходы местных органов власти. В конце концов, государственные предприятия были источником дохода для этих правительств. Некоторые из этих правительств также использовали эти предприятия для "очистки" своих счетов.
 
 Но слияние этих заводов с Bing City Machinery Company принесло бы пользу всей провинции в целом. Даже если Сюй Чанъюй не сможет получить повышение от этого слияния, он сделал то, что помогло всем в регионе. "Я говорю всем вам в последний раз. Мы с вами не обсуждаем. Это приказ. Правительство провинции заключило соглашение с машиностроительной компанией города Бинг. После этой встречи документы будут отправлены в местные органы власти. Не вините меня за то, что я наказываю всех, кто пытается помешать этому!".
 
 Примечания переводчика:
 
 YTO GroupCorporation
 
 https://en.wikipedia.org/wiki/YTO_Group
 
 Авансовые главы
 
 $5 и более в месяц
 
 Доступ к 7 предварительным главам "Необыкновенный гений" и 2 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 $10 и более в месяц
 
 Доступ к 10 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 4 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $20 и более в месяц
 
 Доступ к 15 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 8 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $50 и более в месяц
 
 Доступ к 27 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 20 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $75 и более в месяц
 
 Доступ к 35 продвинутым главам "Необыкновенный гений" и 30 продвинутым главам "Сила и богатство".
 
 $99.99 или более в месяц
 
Доступ к 45 предварительным главам "Необыкновенная гениальность" и 40 предварительным главам "Власть и богатство".
 
 Ваша поддержка очень ценится.
 
 http://tl.rulate.ru/book/12677/2083216
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      Необыкновенный генийГлава 726 - План сельскохозяйственной промышленности
 
 Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или...
 
 Люди внизу не хотели идти вперед, но у них не было выбора. Сюй Чанъюй был слишком властным. Однако благодаря властному характеру Сюй Чанъюя переговоры прошли гладко.
 
 Ли Мингдэ отвечал за переговоры с мелкими фабриками. Он знал большинство руководителей этих предприятий. Он знал, кто из них способный, а кто бесполезный.
 
 Ли Мингдэ убедил тех, кто был способен, остаться в качестве ответственного за этот филиал фабрики. В будущем они могли бы даже получить возможность перевестись в город Бинг. Они также могли получить акции компании в качестве вознаграждения. Что касается этих бесполезных руководителей, Ли Мингдэ убедил их перевестись, используя свои связи. В противном случае их могли уволить после приобретения заводов.
 
 Компания Bing City Machinery Company пообещала, что не будет увольнять никого без уважительных причин. Но разве у этих небольших заводов нет проблем после стольких лет работы в качестве государственного предприятия? Если Bing City MachineryCompany действительно захочет провести расследование в отношении этих заводов, эти люди могут быть не только уволены. Их могут даже арестовать за коррупцию!
 
 Пока шли переговоры, правительство провинции обсуждало, как реорганизовать ресурсы провинции, чтобы создать конкурентоспособные компании, и как эти компании могут улучшить экономику провинции.
 
 ......
 
 "Наша провинция Лунцзян - сельскохозяйственная провинция, и мы должны объединить все наши сельскохозяйственные ресурсы для создания сельскохозяйственной продовольственной компании. Это пойдет нам на пользу". сказал Ниу Цзюнь, директор Департамента сельского хозяйства провинции.
 
 Кто-то тут же возразил. "Сельскохозяйственная продовольственная компания? Вы шутите? Не думайте, что это сработает только потому, что кто-то это предложил. Хотя мы и сельскохозяйственная провинция, но не забывайте, что есть еще Министерство государственных ферм и мелиорации.
 
 Эта компания должна находиться в ведении Министерства совхозов и мелиорации".
 
 "Мы должны создать такую компанию. Но эта компания должна находиться в ведении губернского правительства".
 
 Те, кто отклонил предложение, глубоко задумались. Если эта компания будет подчинена провинциальному правительству, то фермы будут находиться под контролем провинциального правительства, а не Департамента сельского хозяйства. Таким образом, доходы провинциального правительства увеличатся!
 
 Это была хорошая идея. Это было бы косвенным возвращением контроля над фермами от Департамента сельского хозяйства. Но согласятся ли с этим высшие чины?
 
 "Расскажите мне подробнее о планах этой компании. Чем она будет заниматься и как будет управляться?" Сюй Чанъюй был очень заинтересован. Похоже, это отличная идея. "В США и Австралии есть такие компании по производству сельскохозяйственной продукции. Когда в прошлом году я посетил США с ознакомительным визитом, я изучил их операционные модели. После возвращения я придумал модель работы, которая подходит для наших ферм".
 
 "Мы можем подписать контракты с фермерскими хозяйствами и попросить их выращивать те культуры, которые мы хотим. Например, мы можем закупать у фермеров кукурузу и пшеницу и перерабатывать их перед экспортом в Россию. Даже если это будет простой процесс сушки урожая, мы сможем получить часть прибыли. Мы можем даже перерабатывать урожай в масло или муку и экспортировать его в другие страны Китая".
 
 "В нашей провинции есть большой завод по переработке продуктов питания, но их продукция ограничена. У них хорошо получается продукция из свинины, и они являются одними из лучших в Китае. Однако они не очень хороши, когда речь идет о других продуктах".
 
 Сюй Чанъюй спросил. "Вы говорите о компании Tai Hua ProcessFood Company?".
 
 "Да. Их Tian Peng Pig и корма для животных - лучшие в Китае. Сейчас они также производят продукты, связанные со свининой, такие как ветчина и свиные консервы, и они лучшие в Китае. Но есть и много других продуктов переработки сельскохозяйственной промышленности.
 
 Например, мы можем производить другие виды мяса, например, говядину или курицу. У нас есть преимущество перед ними, так как мы можем заказывать прямо у государственных фермеров или строить фермы по разведению кур или коров. Эти мясные продукты очень популярны на рынке".
 
 "В нашей провинции также есть несколько заводов по производству молочных продуктов. Мы можем объединить эти заводы вместе и создать большой завод по производству молочных продуктов. В нашей провинции также есть большой лес. В лесу много ценных продуктов, таких как кедровые орехи, фундук и т.д. Мы можем закупать эти продукты оптом у фермеров и упаковывать их для продажи в другие места".
 
 "У меня даже есть идея, которая позволит нам увидеть результаты раньше. Но это может немного противоречить правилам. Мы можем сами возделывать пустошь и создать гигантскую ферму".
 
 "Не говори о том, что противоречит закону". Сюй Чэнъюй махнул рукой. "То, что ты сказал, очень хорошо. Почему ты не подал это предложение в прошлом?".
 
 "Это всего лишь идея. Но есть большая проблема, чтобы этот план сработал".
 
 "Что за проблема? Скажи мне, и я решу ее за тебя!". СюйЧаньюй была взволнована. Они обязательно найдут решение всех проблем. Почему я раньше не замечал этого Ниу Куна? Он очень способный.
 
 Сельскохозяйственная промышленность провинции Лунцзян имеет огромный потенциал, и в Китае до сих пор нет ни одной крупной сельскохозяйственной компании. Если они смогут создать такую компанию, то провинция Лунцзян будет далеко впереди других провинций! Это прекрасная возможность для провинции. Проблемы? Мы должны преодолеть все трудности, чтобы все получилось!
 
 "Деньги! Чтобы создать такую крупную компанию, нам нужно много денег. Даже у правительства провинции не найдется столько денег, чтобы создать компанию такого масштаба". ответил Ню Кунь. У Ню Куня была такая идея в прошлом году, но ее невозможно было реализовать. На этой встрече он предложил доказать, что он не сидит без дела в своем офисе, и он надеется, что Сюй Чанъюй сможет решить эту проблему.
 
 "Сумма слишком большая, даже для провинциального правительства?
 
Сколько нужно, чтобы этот план сработал?" Сюй Чанъюй нахмурился и спросил.
 
 "По крайней мере, несколько миллиардов. Если у нас будет 10 миллиардов, будет лучше. Нам нужны средства для закупки урожая или продуктов у фермеров. Нам также нужны средства на строительство перерабатывающего завода. Нам еще нужны дополнительные средства на чрезвычайные ситуации, маркетинг, оборудование и т.д. Может ли правительство провинции позаботиться об этом?".
 
 Ниу Кунь с нетерпением посмотрел на Сюй Чанъюя. Если правительство провинции сможет решить все эти проблемы, то он получит часть кредита.
 
 Хотя бы несколько миллиардов юаней? Как провинциальное правительство может себе это позволить?
 
 Если бы речь шла только о нескольких сотнях миллионов, у правительства провинции все равно нашлось бы решение. Они могли бы обратиться за средствами к вышестоящему руководству, собрать сумму у городов и т.д. Они также могли бы получить банковские кредиты.
 
 Но собрать несколько миллиардов для правительства провинции было невозможно.
 
 Волнение в глазах Ниу Куня медленно угасло, когда он увидел, что Сюй Чанъюй опустил голову. Невозможно? Если даже правительство провинции не может найти решение, то для этой компании это будет невозможно. Похоже, что эта идея может остаться только идеей.
 
 ......
 
 Сюй Чанъюй вернулся в свой офис. Он немного подумал и позвонил Чжан Жуйцяну, чтобы тот пришел к нему в офис. Он хотел узнать, есть ли у Чжан Жуйцяна какое-нибудь решение.
 
 Когда Чжан Жуйцян услышал, что провинциальному правительству нужно собрать несколько миллиардов, он тоже был беспомощен. Если у провинциального правительства не было денег, то что уж говорить о городе Бин.
 
 Но вдруг Чжан Жуйцян вспомнил о ком-то. Возможно, у этого человека есть решение. Hmmm....... Когда бы Чжан Руйцян ни столкнулся с проблемами и нуждался в решении, этот человек всегда мог предложить ему решение. У этого человека есть ответ на все вопросы.
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      Необыкновенный генийГлава 727 - А? Бейдаканг? Купите мне кофе, или дайте чаевые, или...
 
 Фэн Юй вернулся в Пекин на несколько дней. Он закончил работу над диссертацией и представил ее своему профессору для первой проверки. После сдачи диссертации ему позвонил Чжан Жуйцян и попросил немедленно вернуться в город Бин. Провинциальное правительство хочет посоветоваться с Фэн Юем, чтобы узнать его мнение.
 
 Фэн Юю было нечего делать, и он хотел посмотреть, как продвигается процесс приобретения этих заводов. Поэтому он полетел обратно в город Бинг.
 
 Фэн Юй вошел в кабинет Чжан Жуйцяна и сел на диван, как к себе домой. Прежде чем он успел что-то сказать, секретарь Лю принес чашку свежезаваренного чая.
 
 "Сяо Лю, подойди и сядь со мной".
 
 Секретарь Лю был удивлен. Он сдержал свое волнение и сел рядом с Фэн Юем. Но его осанка была как у солдата. Его спина была прямой, а руки лежали на коленях.
 
 Фэн Юй с любопытством спросил: "Мы садимся, чтобы передохнуть. Вы не устали, раз так сидите?".
 
 Секретарь Лю был озадачен. Что это был за вопрос? Как он собирался отвечать?
 
 Если бы секретарь Лю ответил, что такая поза не утомляет, Фэн Юй, конечно, сказал бы, что он лжет. Но как он может ответить, что это утомительно в присутствии своего лидера?!
 
 Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя и сказал своему секретарю: "Просто не обращай на него внимания. Просто расслабься. Здесь не так много правил".
 
 Секретарь Лю почувствовал облегчение. Но он все еще был напряжен и сидел правильно. Он не осмеливался сидеть так, как сидел Фэн Юй, откинувшись назад со скрещенными ногами.
 
 "Что случилось? С какой проблемой вы все сейчас столкнулись?" - спросил Фэн Юй.
 
 За последние два года Чжан Жуйцян стал реже советоваться с Фэн Юем. Но вопросы становились все сложнее. Дело было не в том, что Чжан Жуйцян вырос за последние годы, а в том, что его должность теперь была выше. Сложность вопросов, с которыми он сталкивался, также возросла.
 
Фэн Юй не очень хорошо разбирался в политике, и ему было трудно помочь Чжан Жуйцяну в этой области.
 
 "Вы предложили объединить наши ресурсы, чтобы создать более крупную компанию и сосредоточиться на одном бренде. Провинциальное правительство рассмотрело ваше предложение и решило начать с сельскохозяйственной промышленности".
 
 Фэн Юй кивнул: "Наша провинция, прежде всего, сельскохозяйственная. У нас большая равнинная территория, которая подходит для сельского хозяйства. Наше современное сельское хозяйство также является самым передовым в Китае. Это хорошая идея. Есть ли какие-нибудь проблемы?"
 
 "Мы думаем начать с животноводства и зерноперерабатывающей промышленности. Что вы думаете об этом направлении? Получится ли?" - спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Проблем не будет. Если животноводство будет крупномасштабным и будет сформирован абранд, это будет очень эффективно. Посмотрите на наших свиней Тянь Пэн. Я не смею утверждать, что весь Китай знает о наших свиньях. Но почти все жители городов знают о наших свиньях. Кроме того, если вы занимаетесь разведением крупного рогатого скота, стоимость продукции будет снижена, и вы сможете завоевать доверие потребителей. Завод по переработке зерна - тоже хорошая идея. Вы также можете создать свой бренд. Я могу помочь, если у вас возникнут проблемы со сбытом".
 
 Я буду вашим ведущим дистрибьютором, и какую бы продукцию вы ни производили, я смогу продавать ее в супермаркетах "Тай Хуа". Только хорошо, я могу ввести в супермаркетах раздел здоровой пищи. Это будет отличаться от других продуктов и увеличит прибыль.
 
 Эти продукты также можно экспортировать. Брат Ки должен быть счастлив.
 
 "Значит, вы тоже думаете, что эта идея сработает? Будут ли какие-нибудь проблемы с продажами?" спросил Чжан Жуйцян.
 
 "Если качество продукции хорошее, вам не нужно беспокоиться о продажах. Моя компания создала дистрибьюторскую сеть и имеет партнеров во всех провинциях. Если вы беспокоитесь, вы можете работать с нашей компанией Tai HuaProcessed Food Company и продавать продукцию под брендом Tai Hua Food Products".
 
 "Использовать ваш бренд? Даже не думайте об этом!
 
 Мы хотим создать свой собственный бренд. Нельзя запихивать все в свою тарелку!" Чжан Жуйцян укоряет Фэн Юя.
 
 Фэн Юй улыбнулся. У него вошло в привычку прикладывать руку к любому прибыльному делу. Этот бизнес будет чрезвычайно прибыльным.
 
 "Тогда зачем ты мне все это рассказываешь? Тебе нужно мое мнение? Это хороший бизнес, и вы все должны быть в курсе". Фэн Юю стало любопытно. Была ли необходимость советоваться с ним по этому поводу? Неужели руководители провинциального правительства не могут принять такое простое решение?
 
 "Я хочу знать, возможно ли реализовать все наши идеи сразу. Это и разведение коров, коз и птицы, и производство молочных продуктов, и переработка зерновых. Мы также будем производить кедровые орехи, фундук и т.д. из леса. Не будем ли мы слишком диверсифицированы? Должны ли мы создать несколько компаний, чтобы заниматься каждым продуктом, или продавать всю нашу продукцию под одной компанией?"
 
 "Лучше создать одну компанию, а под основной компанией можно открыть дочерние предприятия. Преимущества создания одной компании заключаются в лучшем управлении брендом. Управление одним брендом более рентабельно и эффективно, чем управление несколькими брендами. Посмотрите на компанию Bing City Machinery Company. Наши автомобили также используют бренд Songjiang. Потребители доверяют этому бренду, и наши автомобили хорошо продаются. Бренд также помог увеличить продажи мотоциклов".
 
 "Вы говорите, что сначала мы должны создать главную компанию и установить главный бренд. Затем мы создадим суббренды или различные категории продукции под ним?".
 
 "Именно так." У Фэн Юя было раздраженное выражение лица. Он был похож на учителя, поучающего своих учеников.
 
 Чжан Жуйцян проигнорировал его и продолжил спрашивать. "Это значит, что вы считаете, что мы можем реализовать все вместе, и конфликтов не будет?"
 
 "Почему будут конфликты? Смотрите, зерно лучшего качества из урожая можно отделить и продать как зерно высшего сорта. Оставшееся можно перерабатывать для производства корма для коров, коз, кур и т.д.
 
 Таким образом, вы сможете снизить стоимость кормов для животных".
 
 "Ваш скот можно продавать как мясо, а от кур и уток вы будете получать яйца, которые тоже можно продавать. Яйца можно также перерабатывать в соленые или столовые яйца. Помет животных можно перерабатывать в удобрения для ваших культур. Вы все можете использовать это как торговую точку. Это здоровые продукты питания. В ваших продуктах питания используются натуральные удобрения и не применяются пестициды. Скот также кормят натуральным зерном. Вы также используете метод выращивания кур и уток на свободном выгуле. Птица и яйца, выращенные на свободном выгуле, могут стоить дороже".
 
 "Вы также можете разводить больше молочных коров и коз и продавать коровье и козье молоко. Козье молоко более питательно, чем коровье. Если вы все сможете производить только сухое козье молоко, ваша прибыль будет высокой. Вы также можете производить молочные продукты. Если у вас есть проблемы с молочными продуктами, я могу убедить Lehaha открыть в городе Бинг завод по производству йогурта. Вам не придется беспокоиться о сбыте молока".
 
 "Все эти производства взаимосвязаны. Если вы будете делать все это вместе, ваши затраты снизятся, и вы получите более высокую прибыль. Мы можем даже представить компанию на рынке как экологическую сельскохозяйственную ферму. Мы будем использовать сельское хозяйство как основу, и развивать отрасли второго и третьего уровня. Мы сможем защитить окружающую среду и в то же время получить желаемую продукцию. Это будет впервые в Китае. Одной этой концепции достаточно, чтобы провинция получила финансирование от высших чиновников. О, как называется эта новая компания?".
 
 "Beidacang Group". ответил секретарь Лю.
 
 А? Beidacang Group? Неужели из-за меня этот бренд появился намного раньше?
 
 Примечания переводчика: Beidacang означает "Северное зернохранилище". Существует компания под названием Beidahuang Group. Я думаю, что автор имеет в виду эту компанию. Ниже приводится краткая информация о компании Beidahuang Group.
 
 Статья о сельскохозяйственной промышленности Хэйлунцзяна.
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      В прежней жизни Фэн Юя группа Beidacang была предприятием, созданным 
Бюро государственных хозяйств и мелиорации. Это был пилотный проект по 
созданию крупных государственных предприятий. Китай пытался скопировать 
японскую модель управления крупными корпорациями. Они считали, что 
крупная корпорация будет более конкурентоспособной на международном 
уровне. Конечно, все компании в пилотном проекте финансировались 
государством. Позже компании были реструктурированы в акционерные 
общества, в которых правительство является крупнейшим акционером.
Beidacang Group считалась групповым эффектом всех департаментов, 
входящих в Бюро государственных ферм и мелиорации. Они объединили все 
фермы, находящиеся под их юрисдикцией, и создали эту компанию. 
Отраслевые бюро при Бюро государственных ферм и мелиорации создали при 
них отраслевые компании. Эта компания производила в основном продукцию, 
связанную с сельским хозяйством.
Китай инвестировал в эту компанию значительную сумму. Коэффициент 
задолженности этой компании был очень высоким. Но после выхода на биржу 
ситуация изменилась к лучшему. Эта компания увеличила средний доход всех
 фермеров. Это считалось успехом. Она была самой известной 
сельскохозяйственной компанией в Китае и увеличила экспорт Китая.
Но формирование Beidacang Group произошло после 1998 года, а полное 
создание — после 2000 года. Фэн Юй был шокирован тем, что Beidacang 
Group была создана так рано.
Это было отклонение от первоначального пути. Может ли история вернуться к своему первоначальному курсу?
«Кто придумал это название?» спросил Фэн Юй.
Чжан Жуйцян посмотрел на секретаря Лю. Секретарь Лю застенчиво 
ответил. «Это я придумал такое название. Лидеры также считают, что это 
хорошее название. Я думаю, что в будущем наша провинция Лунцзян станет 
крупнейшей житницей Китая».
Фэн Юй поднял большой палец вверх. «Это верно. Мы добьемся успеха».
После этого Фэн Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна.
Чжан Жуйцян никогда не перезвонит Фэн Юю только из-за этих вопросов.
 Должно быть что-то еще. Может быть, он хотел работать с компанией Tai 
Hua Processed Food Company?
В создании совместного предприятия с правительством есть свои плюсы и
 минусы. Фэн Юй должен тщательно все обдумать. Самое главное, кто будет 
иметь последнее слово в этом совместном предприятии. Хороший 
руководитель может помочь компании избежать ненужных рисков и увеличить 
прибыль. Но плохой руководитель может обанкротить компанию за короткое 
время!
Чжан Жуйцян увидел, что Фэн Юй ничего не говорит, и продолжил. «Мы 
думаем о создании крупной корпорации. Как вы и сказали, мы хотим 
заниматься всеми аспектами сельского хозяйства. В нашей провинции также 
есть несколько хороших брендов, таких как Beidacang Baijiu. У него 
долгая история. У нас также есть бобовая паста марки Бао. Этот бренд 
также имеет десятилетия истории. Есть еще несколько заводов по 
производству сухого молока, которые работают на рынке более 10 лет. Что 
касается зерновых продуктов, у нас есть рис Wu Chang. Этот сорт риса 
выращивался специально для императора в старые времена. Есть еще 
несколько брендов, которые мы можем развивать».
Фэн Юй кивнул: «А дальше?».
«А потом…… у нас нет достаточных средств для реализации этого плана». сказал Чжан Жуйцян.
Фэн Юй подумал о необходимых средствах, когда Чжан Жуйцян говорил о 
планах правительства. Если бы провинциальное правительство 
сосредоточилось на одной идее, у него было бы достаточно средств. Но 
чтобы реализовать все сразу, 10 миллиардов юаней может не хватить.
В драгоценной жизни Фенг Юя, как начиналась Beidacang Group? Они 
позволили фермам инвестировать, а различные подразделения и бюро владели
 акциями компании. Все это сформировало многомиллиардную компанию, 
которая имела более 100 миллиардов юаней продаж в год.
Каковы самые значительные активы совхозов? Земля, фермеры и урожай. 
Это означает, что у Beidacang Group есть собственное сырье. Это был 
самый большой актив компании.
Без ферм компания, возможно, не смогла бы развиваться.
Инвестиций в 10 миллиардов юаней может быть недостаточно, чтобы 
создать эту компанию сейчас. Даже если этого будет достаточно, рост не 
будет таким же, как в предыдущей жизни Фэн Юя. Риск был слишком высок, и
 Фэн Юй не хочет вкладывать деньги.
«Ты позвонил мне, чтобы попросить инвестировать в эту компанию? Ты 
упомянул так много отраслей. Если вы хотите внедрить все сразу, 10 
миллиардов может не хватить. Вы планируете использовать масштаб для 
повышения конкурентоспособности компании. Но если вы увеличите масштаб, 
вам придется увеличить инвестиции. Кроме того, вы планируете реализовать
 все планы вместе. Риск слишком высок. Я не буду инвестировать в эту 
компанию», — покачал головой Фэн Юй.
Чжан Жуйцян запаниковал. «Это ты предложил. Почему ты сейчас 
говоришь, что риск слишком высок? Вы лжете нам, когда предлагаете это?»
Секретарь Лю добавил: «Менеджер Фэн, это очень важно для руководителей. Вы должны шутить по этому поводу».
Фэн Юй сдержал смех. «Почему вы все такие беспокойные? Я сказал, что 
не буду инвестировать, но я не говорил, что у меня нет решения для вас 
всех. На самом деле, решение находится перед вами».
Чжан Жуйцян обменялся взглядами. Решение находится перед ними? Почему они не видят ответа?
Фэн Юй встал и подошел к карте на стене. Подошел к карте Лунцзяна и 
помахал им рукой. «Подойдите. В чем разница между тем, где мы находимся,
 и другими провинциями?»
спросил Чжан Жуйцян: «Наша земля более ровная и более плодородная, чем в других провинциях?»
Фэн Юй покачал головой и посмотрел на секретаря Лю. Секретарь Лю 
посмотрел на карту и сказал: «Это из-за нашей истории, и у нас больше 
ферм, чем в других провинциях?».
«Вы правы! Самое большое различие между нашей провинцией и другими — это фермы».
«Зачем нужны фермы? Фермы находятся под юрисдикцией двух 
департаментов, и большая часть прибыли передается высшему руководству. 
Провинциальное правительство может получить лишь небольшой процент.
Он даже не учитывается в ВВП нашей провинции». Чжан Жуйцян гневно ответил.
«Вы все хотите создать эту компанию, чтобы позволить провинции 
оставлять себе прибыль от ферм? Тогда я дам вам лучшее решение. Вы не 
только сохраните большую часть прибыли в провинции, но и получите 
поддержку от высшего руководства». уверенно ответил Фэн Юй.
Глаза Чжан Жуйцяна широко раскрылись. Неужели их цель была настолько 
очевидна? Но все они, собравшись вместе, не могли найти никакого 
решения. Почему Фэн Юй был так уверен в себе? Неужели его ответ 
сработает?
«Что является главной ценностью фермы? Кроме урожая и 
сельскохозяйственных культур, у них нет другой ценности. Это всего лишь 
место, где производят сырье. Вы все должны знать, что прибыль от 
производства сырья гораздо ниже, чем от переработки. Просто посмотрите 
на наше масло Tai Hua Premiumoil. Основной ингредиент — соевые бобы, а 
остатки идут на корм животным. Это значительно снижает себестоимость 
производства, и наше масло продается по более высоким ценам. Наши 
продажи идут очень хорошо по сравнению с другими брендами».
«Это верно. Это то, что мы хотим сделать». ответил Чжан Жуйцян. Что имел в виду Фэн Юй, говоря все это?
«Сейчас ваша проблема заключается в фонде. У вас у всех есть средства
 на создание перерабатывающего завода, но не хватает на закупку сырья? С
 другой стороны, фермеры в государственных хозяйствах должны отдавать 
часть своего урожая государству, и они не готовы позволить вам взять 
остальной урожай в кредит. Они не доверяют местному правительству».
Хотя Чжан Руйцян не хочет этого признавать, эти фермеры скорее 
согласятся на кредитные условия от бизнесменов, чем от правительства. 
«Решение простое. Пусть эти фермеры инвестируют в компанию!».
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      «Фермы тоже могут инвестировать?» Лицо Чжан Жуйцяна почти исказилось.
 Он был в замешательстве и не мог понять, как это будет работать.
«Почему фермы не могут инвестировать? Каждая ферма — это отдельная 
единица, верно? Земельная площадь, производство, урожай — все это имеет 
экономическую ценность. В любом случае, эти фермы принадлежат 
государству, а не частным лицам. Таким образом, их урожай можно считать 
инвестиционным капиталом фермеров. BeidacangGroup не нужно тратить 
деньги на покупку сырья, а после продажи переработанной продукции 
фермеры получат дивиденды».
«Нет…… если фермерские хозяйства инвестируют свой урожай и урожай, то
 как тогда будут работать эти государственные хозяйства? Они не смогут 
расплатиться с фермерами. А должны ли государственные хозяйства 
фермерам?» спросил секретарь Лю.
«Это проблема Министерства совхозов и мелиорации. Они подумают, что 
можно сделать. Министерство может получить финансирование от 
центрального правительства, банковские кредиты, субсидии и т.д. Вы все 
должны лучше разбираться в этом вопросе. Кроме того, совхозы будут 
использовать для инвестиций только урожай первого года. Начиная со 
второго года, продукция будет продаваться, и у компании появятся деньги 
на закупку сырья. Таким образом, BeidacangGroup не нужно будет 
беспокоиться о начальном капитале, а также получать постоянные поставки 
ингредиентов».
Чжан Руйцян зажег сигарету. Он немного подумал, а затем протянул 
сигарету секретарю Лю. Секретарь Лю взял сигарету обеими руками и 
отвернулся от Чжан Руицяна, чтобы прикурить ее.
Фэн Юй уставился на двух мужчин перед ним. Они были погружены в свои мысли и не замечали его.
Черт. Когда я был биржевым маклером в прошлой жизни, я тоже был 
заядлым курильщиком. Почему же сейчас я не могу выносить запах сигарет? 
Это пытка — находиться в окружении двух курильщиков.
В следующий раз я должен взять с собой сигару. Если они начнут курить
 сигареты, я буду курить сигару. Посмотрим, кто лучше переносит дым!
Когда сигареты были докурены, Чжан Жуйцян поднял голову и посмотрел 
на Фэн Юя: «А как насчет остальных денег? Как мы можем решить эту 
проблему?»
«Доложите высшему руководству. Провинция Лунцзян станет самой 
значительной сельскохозяйственной провинцией Китая. Сельское хозяйство —
 одна из жизненно важных отраслей в Китае. Вы все прокладываете путь для
 будущего развития сельскохозяйственной промышленности. Центральное 
правительство не поддержит? Правительство поддерживает только на словах?
 Разве они не должны оказать денежную поддержку?» Фенг Юрол закатил 
глаза. Получать деньги от высших чиновников. Вы все должны быть лучше 
меня.
«Вы хотите сказать, что нам даже не нужно выделять деньги, и мы 
сможем создать эту компанию, просто предложив ее?» Глаза Чжан Жуйцяна 
широко раскрылись.
«Что нового? Я просто предлагаю тебе идеи. Вы все еще думаете, что я 
вам лгу? Разве правительство не должно обеспечить финансирование? Эта 
компания — пилотный проект. Разве пилотные проекты не должны получать 
финансирование от страны и поддерживаться государственной политикой? 
Кроме того, это не подставная компания. Мы создали каналы 
распределения».
«С каких пор мы создали каналы распространения?» Чжан Жуйцян был 
озадачен. Они даже не основали Beidacang Group, а вы утверждаете, что 
каналы распределения уже созданы? Вы просите меня солгать высшему 
руководству?
Фэн Юй похлопал себя по груди. «Я позабочусь обо всех продуктах 
Beidacang Group. Я гарантирую прибыль Beidacang Group. Я смею 
гарантировать, что если продукция качественная, то она не останется на 
полках, а выплаты будут быстрыми. Я даже могу помочь с брендингом 
бесплатно».
Фэн Юй бросил на Чжан Жуйцяна взгляд «Я очень полезен. Скорее, похвалите меня!». Но Чжан Руйцян только закатил глаза.
«Ты будешь заботиться обо всех продуктах? Вы не будете контролировать
 распространение продукции компании. Это спасательный круг компании. Как
 мы можем отдать его вам?» спросил Чжан Жуйцян.
«Ха. Вы все хотите сами организовать каналы сбыта?
Даже если я дам вам 3 года, вы все равно не достигнете 50% моих 
каналов распределения. Я даже могу экспортировать продукцию за границу, 
например, в Европу и США. Сможете ли вы это сделать? Это будет считаться
 успехом, если вы все сможете продавать продукцию за пределами 
северо-восточных провинций. Байдзю, молочный порошок и т.д. бренды, о 
которых вы упоминали ранее. Если вы сможете продавать эти продукты 
дальше, то только в провинции Ляо?» Фэн Юй сказал, скрестив руки. Его 
ноги были скрещены и нарочито тряслись. На его лице было раздраженное 
выражение.
Чжан Жуйцян молчал. Если бы у правительства провинции были каналы 
сбыта Фэн Юя, то экономика Лунцзяна была бы одной из лучших в Китае. Они
 даже не могут установить прочные торговые отношения с Россией.
Но «Тай Хуа Трейдинг» Фэн Юя была совсем другой. Кроме продукции 
сельского хозяйства, общий экспорт всей провинции в Россию не мог 
сравниться ни с одной компанией «Тай Хуа Трейдинг»!
Кроме того, Фэн Юй всегда мог продать свою новейшую продукцию по 
всему Китаю и за рубежом за короткое время. Провинциальное правительство
 никак не могло этого сделать. Кроме того, если бы они заручились 
помощью Фэн Юя, они могли бы сказать высшему руководству, что у компании
 не будет проблем с продажами. Им нужно только открыть фабрики и начать 
производство.
«Даже если нам не нужно беспокоиться о сбыте, но согласятся ли высшие
 руководители по этой причине? Что если они одобрят только небольшую 
сумму?» — спросил Чжан Жуйкан. спросил Чжан Жуйцан.
«Вы слышали о том, что плачущие дети получают молоко? Получение 
финансирования от высших чиновников зависит от ваших связей и 
предложения. Связи будут зависеть от вас. Я думаю, что у лидеров в 
правительстве провинции есть связи с высшим руководством. Что касается 
предложения, то оно будет зависеть от того, как вы все нарисуете 
красивую картину».
Плачущие дети получат молоко? Что это за аналогия?!
Но после того, как Чжан Жуйцян серьезно подумал об этом, оказалось, что это действительно похоже на то, что сказал Фэн Юй.
Обычно, если лидеры не использовали свои отношения с высшим 
руководством, они не получали благоприятных политик от центрального 
правительства. Но эта аналогия была слишком грубой.
Кроме того, нарисовать красивую картину в предложении? Это звучит так, будто они пытаются обмануть высшее руководство.
«Мы позаботимся о том, чтобы связаться с различными департаментами 
Центрального правительства. Как мы должны написать предложение?» спросил
 Чжан Жуйцян.
«Это тоже зависит от вас. Я также не являюсь руководителем этой 
компании. Мне не нужно писать это предложение за вас, верно? Если 
только……, вы все дадите мне несколько акций!»
«Жирная надежда! Вы хотите акции за написание предложения? Вы и так 
богаты. Оставьте немного для остальных». выругался Чжан Жуйцян. Фэн 
Юцана нельзя было назвать жадным до денег, так как он каждый год 
жертвовал большую сумму. Но этот сопляк хочет получить долю в любом 
прибыльном деле и пытается воспользоваться всем.
«Видишь… У нас есть разногласия. Ты не знаешь, как написать 
предложение, и даже не представляешь, как будет работать компания. Я 
тот, кто подал вам эту идею. Вы знаете, что в других странах есть 
консалтинговые фирмы, которые специализируются на этом? Они берут плату 
за консультации, и расценки очень высокие. Почему я не могу взять с вас 
плату за консультацию? Вы знаете, что в компаниях южного региона есть 
консультанты? Зарплата консультантов даже выше, чем у генеральных 
директоров в некоторых компаниях!»
«Это невозможно. Вы думаете, что высшее руководство согласится, если 
человек является одним из акционеров этой компании?» «Ты хочешь сказать,
 что я должен работать бесплатно и ничего не получать взамен? Брат Лю, 
посмотри на своего лидера. Если он занимается бизнесом, я уверен, что у 
него нет друзей!» Фэн Юй жалуется секретарю Лю.
Секретарь Лю: «……» Менеджер Фэн, я умоляю вас. Не могли бы вы не 
жаловаться мне на моего руководителя? Вы говорите так, будто мы 
обсуждаем моего лидера за его спиной. Вы пытаетесь доставить мне 
неприятности.
?
«Вы поможете нам с предложением, а я дам компании Tai HuaProcessed 
Food Company несколько субсидий. Вас это устраивает?» Чжан Жуйцян 
ответил сердито.
«Ahhh……. Вот так-то лучше. Пойдем, брат Лю, я начну говорить, а ты 
записывай». Фэн Юй почувствовал себя лучше, услышав обещание Чжан 
Жуйцяна.
Авансовые главы
5 долларов или больше в месяц
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
$10 и более в месяц
Доступ к 10 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 4 продвинутым главам «Сила и богатство».
$20 и более в месяц
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
$50 и более в месяц
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
$75 и более в месяц
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
$99.99 или более в месяц
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Ваша поддержка высоко ценится.

    
  





  


  

    
      В своей предыдущей жизни Фэн Юй не писал никаких предложений. Но он 
читал много предложений в Интернете. Интересно было заметить, что когда 
правительство объявляло о каких-либо планах, их сотрудники на местах 
выдвигали аналогичные предложения. Они как будто не поддерживают 
центральное правительство, если не выступают с аналогичными 
предложениями.
Например, инициатива «Пояс и путь», которая также известна как 
«Экономический пояс Шелкового пути» и «Морской Шелковый путь 21 века». 
Были также Стратегия возрождения Китая через науку и образование, планы 
устойчивого развития Китая, Стратегия развития Великого Запада, План 
возрождения северо-восточных районов, Стратегия новой индустриализации, 
Стратегия урбанизации городов, Стратегия возрождения Китая через 
человеческие ресурсы и т. д.
Среди всех этих стратегий самое глубокое впечатление на Фэн Юя 
произвел план 168. Это был лозунг правительственной инициативы. План 
состоит из 1 цели, 6 основных направлений и 8 важных проектов. Многие 
местные власти повторяли этот лозунг, даже в деревнях были похожие 
планы.
Но на данный момент этот план все еще не был предложен.
«Наша провинция Лунцзян предложила создать компанию Beidacang Group 
после серьезного рассмотрения. Чтобы сделать эту компанию успешной, мы 
разработали 168 стратегических планов.»
«А? Какой план? 168 стратегических планов?» перебил Чжан Жуйцян. Что 
это был за план? Он никогда раньше не слышал о таком плане. Кто это 
придумал?
Фэн Юй недовольно посмотрел на Чжан Жуйцяна: «Вы все еще хотите, чтобы я продолжал?»
«Продолжай. Я спрошу после того, как ты закончишь».
«168 стратегический план состоит из 1 цели, 6 основных опор и 8 важных проектов».
Чжан Жуйцян нахмурился. Почему это звучит как лозунг? Он был 
практичным человеком и ненавидел все эти лозунги без содержания. Он 
ненавидел, когда его люди придумывали красивые лозунги, но не получали 
никаких результатов.
Когда Чжан Жуйцян пишет правительственные отчеты, он редко использует лозунги.
Он только ставил цель, а затем работал над ее достижением. Чаще 
всего он делал больше, чем планировалось. Таков был его стиль работы.
Был ли «стратегический план 168» Фэн Юя очередным пустым обещанием? В
 каком возрасте они сейчас находились? Высшее руководство не 
интересовали эти лозунги!
«Цель этого плана — коммерциализация сельскохозяйственной 
промышленности. Мы стремимся развить Beidacang Group, чтобы через 10 лет
 стать сильной и конкурентоспособной компанией. Мы стремимся стать 
образцовой компанией в современной сельскохозяйственной промышленности 
Китая и иметь влияние на международном рынке!»
А? Чжан Жуйцян чувствовал, что это все еще лозунг, но этот лозунг 
кажется вполне достижимым. Если Beidacang Group будет успешно создана, 
то компания будет очень конкурентоспособной и сильной. Среди всей нации 
современной сельскохозяйственной промышленности, они, несомненно, будут 
образцовым примером. Но у него все еще есть некоторые сомнения по поводу
 влияния на международном рынке.
Это было не потому, что он не был достаточно уверен в себе. Чжан 
Руйцян также бывал в других странах с ознакомительным визитом. Развитие 
сельского хозяйства в Китае все еще значительно отставало от таких 
стран, как Канада, США, Австралия и др.
Но Чжан Руйцян некоторое время размышлял над этим заявлением. С таким
 заявлением он увеличит шансы на одобрение со стороны высшего 
руководства.
«Шесть основных опор для достижения этой цели: база разведения коров и
 птицы, база производства зерна, база переработки сельскохозяйственной 
продукции, база сельскохозяйственных исследований». Фэн Юй внезапно 
остановился. «6 основных опор? Почему только 4?» Секретарь Лю поднял 
голову и спросил. «А какие еще две?»
Фэн Юй в сердцах выругался. Что еще за два? Если бы его дипломная 
работа для школы не была , он не смог бы даже придумать первые 4 
поддержки.
Но кто я? Не говорите, что еще 2 основных опоры. Я даже могу придумать еще 20 опор. Но мне нужно время, чтобы подумать об этом.
«Чая больше нет».
«Менеджер Фэн, пожалуйста, не останавливайтесь на полпути. Вы можете закончить 6 опор?
Fine…… Я сейчас принесу вам чашку свежего чая». Секретарь Лю вышел 
из офиса с чашкой чая Фэн Юя, а Фэн Юй стал быстро разгребать свои 
мозги, чтобы подумать. Он все еще должен придумать 8 важных проектов 
позже.
«Менеджер Фэн, ваш чай. Но он еще очень горячий. Можете ли вы 
продолжить работу с 6 основными опорами? Он должен остыть, когда вы 
закончите». Секретарь Лю быстро вернулся. Он сел и с нетерпением взял 
ручку.
«Две другие основные базы поддержки — это база логистики и база 
экологического сельского хозяйства». Фэн Юй был впечатлен тем, что сам 
придумал ответы. Я умный.
«Что насчет 8 важных проектов?» Секретарь Лю сделал записи и спросил.
«8 проектов — это проект улучшения лесной промышленности, проект 
подготовки и обучения гражданского населения, проект модернизации 
оборудования, проект модернизации пищевой промышленности, проект 
модернизации малых городов, проект модернизации государственных 
предприятий, проект использования земли и проект крупного сельского 
хозяйства».
Фэн Юй считал пальцами, перечисляя 8 важных проектов. В итоге он насчитал 8 проектов.
«Менеджер Фэн, я кое-что не понимаю. Что вы имеете в виду под проектом улучшения лесной промышленности?» спросил секретарь Лю.
«Лес также может быть индустриализирован. Вы можете получать и 
продавать кедровые орехи или грибы из леса. А что насчет древесины? 
Древесина — это обычный строительный материал, из нее также можно делать
 мебель. Если правительство провинции сможет создать бренд для мебели, 
это тоже будет выгодно».
Секретарь Лю записал строительные материалы и мебель в свои заметки и
 продолжил спрашивать. «А как насчет обучения и образования в рамках 
проекта гражданских лиц? Какое отношение он имеет к Beidacang Group?».
«Это очень важно. Если вы все собираетесь пустить все совхозы в 
компанию, то очень важно обучать фермеров. Компания должна взять на себя
 ответственность за их обучение. Образование очень важно для граждан.
Среди фермеров по-прежнему много неграмотных. Политика правительства
 также направлена на повышение уровня образования населения. Beidacang 
Group — ответственная компания. Делать все это — наша обязанность!» Фэн 
Юй начал нести чушь.
Но Чжан Жуйцян и секретарь Лю не почувствовали, что Фэн Юй несет 
чушь. Их впечатление от Фэн Юя было таким: человек, который любит 
жертвовать на образование.
«Тогда что такое проект модернизации малых городов? В чем причина этого проекта?»
«Смотрите, население в совхозах очень маленькое. Есть большой участок
 земли, но население составляет всего 10-20 тысяч человек. В некоторых 
более крупных совхозах около 100 тысяч человек, и они все равно разбиты 
на маленькие группы. Мы также знаем, что небольшое население ограничит 
наш рост и им будет трудно управлять. Это также приведет к растрате 
наших ресурсов. Мы должны собрать всех людей на фермах и построить для 
них современные небольшие города. Кто сказал, что фермеры не могут жить в
 многоэтажках? Кто сказал, что на фермах не может быть бетонных дорог?»
Чжан Жуйцян кивнул. Это была хорошая мысль. У Центрального 
правительства уже были подобные предложения. Но оно не было реализовано,
 так как у правительства не было денег на переселение такого количества 
жителей. Кто будет платить за строительство?
Фэн Юй планировал, что в будущем этим займется Beidacang Group. Но это обойдется компании очень дорого.
«Вы все записали? Вы все можете тратить деньги на те пункты, которые я
 предоставил. Помните, вы все должны более подробно остановиться на 
плюсах и указать один или два минуса, например, высокие первоначальные 
инвестиции и т.д. Это нужно для того, чтобы предложение не было слишком 
односторонним. Что касается остального, я думаю, мне не нужно учить вас 
всех».
Фэн Юй поднял свою чашку и отпил глоток чая. Он почувствовал 
гордость, когда увидел, как на него смотрят Чжан Жуйцян и секретарь Лю. Я
 талантлив!
Примечания переводчика: В этой главе перечислены несколько 
направлений политики Китая. Большинство статей об этой политике написаны
 на китайском языке.
Я могу только разместить некоторые ссылки на статьи на английском языке, которые я нашел ниже.
Инициатива «Пояс и путь
Стратегия возрождения Китая через науку и образование
Стратегия развития Великого Запада
План возрождения северо-восточного региона

    
  





  


  

    
      Когда секретарь Сюй уже собирался попросить Фэн Юя уйти, Фэн Юй 
неожиданно спросил: «Каковы ваши взгляды на социальное страхование?» 
Секретарь Сюй был озадачен. Почему Фэн Юй так неожиданно поднял эту 
тему? Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Пытался ли Фэн Юй сменить тему, 
чтобы прекратить неловкость? Чжан Жуцян не мог позволить секретарю Сюй 
ответить на этот вопрос, и он ответил: «Социальное страхование — это 
всего лишь форма пенсионного фонда. В прошлом компании сами заботились о
 пенсионерах и их пенсиях. Это означает, что 20-30 работников должны 
были содержать одного пенсионера, и это число растет по мере того, как 
все больше людей выходят на пенсию. Кроме того, многие люди не могут 
выйти на пенсию, потому что они не работают ни в одной компании. Они 
вынуждены работать даже в пожилом возрасте. Мы научились этому 
социальному страхованию у развитых стран». Секретарь Сюй посмотрел на 
Фэн Юя. Чжан Жуйцян дал хороший ответ, и он хотел услышать, что скажет 
Фэн Юй…
Необыкновенный гений
Глава 731 — Использование капитала
Купите мне кофе, или дайте мне чаевые, или…
Сюй Чанъюй перевернул лежащий перед ним отчет. Он серьезно вчитывался
 в каждую строчку и слово. Некоторые предложения он даже перечитывал по 
несколько раз. Через полчаса он поднял голову.
«Это вы написали этот отчет?»
Чжан Жуйцян слегка поклонился и ответил: «Его написал мой секретарь, а
 я внес небольшие поправки. Многие идеи, такие как позволить фермам 
инвестировать и связаться с дистрибьюторами заранее, а также план «168»,
 изложенные в этом предложении, принадлежат Фэн Юю. Мы лишь немного 
изменили его».
Сюй Чанъюй был доволен Чжан Жуйцяном. Это было то, что ему нравилось в
 Чжан Жуйцяне. Дело не в том, что он был способным. Сюй Чанъюй встречал 
много компетентных людей в правительстве. Почти вся элита Китая в это 
время была в правительстве. Ему нравится Чжан Жуйцян, потому что Чжан 
Жуйцян говорит правду и никогда не претендует на чужие заслуги.
Это была важная черта характера, которой не хватает многим способным государственным служащим.
Сюй Чанъюй считал, что человек с таким характером не забудет о своем 
первоначальном стремлении даже тогда, когда поднимется на вершину. Они 
все равно будут думать о народе, и именно поэтому Сюй Чанъюй готовил и 
поддерживал Чжан Жуйцяна.
«В вашем предложении говорится, что общий объем инвестиций составляет
 10 миллиардов юаней и что необходимо обратиться к центральному 
правительству за финансированием. Мы соберем необходимую сумму. Но 
почему вы не указали пропорцию?».
«Если я укажу пропорцию, тогда я попрошу больше средств у 
Центрального правительства. Но Фэн Юй напомнил мне, что если центральное
 правительство профинансирует большую часть проекта, то эта компания не 
будет подчиняться провинциальному правительству. Она будет напрямую 
подчиняться Центральному правительству. Мы получим лишь небольшую часть 
прибыли».
Сюй Чанъюй кивнул. Создание Beidacang Group было направлено на 
развитие провинции Лунцзян, и именно провинция Лунцзян придумала эту 
идею. Они не должны позволить Центральному правительству отобрать ее у 
них.
«У меня остался еще один вопрос. Мы просим у центрального 
правительства денег. А если центральное правительство захочет получить 
долю в компании? Как мы можем им отказать?» спросил Сюй Чанъюй. Если 
Центральное правительство будет настаивать на получении доли в этой 
компании, то им придется передавать часть прибыли. «Центральное 
правительство сможет получить часть прибыли от Министерства совхозов и 
мелиорации. Это предложение должно быть поддержано местными органами 
власти. Почему Центральное правительство оставит нас в стороне? Меня 
беспокоит только то, что Министерство сельского хозяйства попытается 
установить общий контроль над этой компанией. Мы должны дать понять, что
 эта компания важна для нас».
«Вы хотите сказать, что мы должны создать лидерскую группу?» Так обычно поступало китайское правительство.
Лидерская группа разделит ответственность между отдельными лидерами и
 покажет другим, что правительство провинции серьезно относится к этой 
компании». «Нет. Эта компания будет акционерной и в будущем выйдет на 
биржу. Мы, провинция Лунцзян, будем крупнейшим акционером и должны иметь
 право назначать председателя этой компании».
Сюй Чанъюй думал, что Чжан Жуйцян захочет стать главой Лидерской 
группы. Но теперь, похоже, Чжан Жуйцян намерен стать председателем 
Beidacang Group?
«Вы хотите взять на себя эту роль?»
«Нет. Я думаю, что вы должны стать первым председателем. Вы самый подходящий человек».
Сюй Чанъюй был удивлен. Позволить ему быть председателем? Он 
задумался на некоторое время. Именно так. Если я стану председателем, то
 кто будет конкурировать с ним за контроль над компанией? Те 
квалифицированные люди в центральном правительстве не будут просить о 
переводе в провинцию Лунцзян, чтобы конкурировать с ним. Таким образом, 
провинция Лунцзян получит полный контроль над компанией.
«Это хорошая идея, что я буду председателем. Тогда кто, по-вашему, должен быть генеральным директором?».
Если руководитель готов обсуждать с вами назначение персонала, это 
означает, что он относится к вам как к своему доверенному помощнику. «Я 
думаю, что нам нужно найти кого-то из сельскохозяйственной отрасли на 
должность генерального директора. Мы также можем найти кого-то, кто 
хорошо разбирается в бизнесе».
«Ты не хочешь быть генеральным менеджером?» Сюй Чанъюй посмотрел на Чжан Жуйцяна и спросил.
«В городе Бинь еще много работы. У меня нет сил, чтобы взять на себя 
другую роль на данный момент». Чжан Жуйцян не сказал, что он не хочет 
быть генеральным директором. Он сказал, что на данный момент у него нет 
средств.
Если бы Beidacang Group была создана успешно, компанию ждало бы 
блестящее будущее. Чжан Руйцян не отказался бы от роли генерального 
директора.
Но Чжан Руйцян знал, что на начальном этапе это потребует больших затрат времени и энергии.
Если бы он сосредоточился на Beidacang Group, то не справился бы с 
управлением Bing City. Именно поэтому он выбрал сначала Бинг Сити.
«Отлично. Если я буду председателем компании, мы сможем получить 
благоприятную политику и финансирование от центрального правительства. 
Но что, если предоставленных нам средств будет недостаточно, и мы не 
сможем собрать остатки?»
«Мы можем взять банковские кредиты и использовать провинциальное 
правительство в качестве гаранта. Это не должно быть проблемой». Хотя 
высшее руководство и поставило крест на таких действиях, но у местных 
властей все еще есть много способов обойти это постановление. Все будет 
хорошо, если высшее руководство закроет один глаз.
«Тогда вопрос с начальным капиталом решен. Вы упомянули, что каждая 
ферма должна создать компанию. Это решит нашу первоначальную проблему 
нехватки ингредиентов. Но урожай принадлежит фермерам, а не ферме. Вы 
хотите сказать, что мы должны выдать этим фермерам долговые расписки?»
«Они могут работать как мы и получать кредиты в банках для оплаты 
урожая. Фермы будут инвестировать в свои земельные участки. Доля, 
которую они получат, будет небольшой. Правительство провинции будет 
иметь больше акций компании. Если фермерские хозяйства не могут получить
 достаточно кредитов, то пусть они обратятся за финансированием к 
центральному правительству. Я думаю, что Министерство совхозов и 
мелиорации сможет найти решение для этих хозяйств. То же самое касается и
 лесных массивов, или лесхозов. Но лесные хозяйства могут использовать 
лес только там, где разрешены лесозаготовки. Те участки, где вырубка 
запрещена, не могут быть использованы для инвестиций. Таким образом, 
Министерство государственных ферм и мелиорации и Государственное 
управление лесного хозяйства и пастбищ будут ограничены группой 
Beidacang, что то же самое, что и ограничение с нашей стороны.»
«Из того, что вы сказали, следует, что провинциальному правительству не нужно выделять много денег».
«Конечно. Нам не нужно использовать много наших средств. Кто-то 
сказал мне, что хорошо использовать капитал — это все равно, что связать
 белого волка голыми руками. Он действует точно так же.
» У Чжан Жуйцяна было странное выражение лица, когда он это сказал. Он подумал о том, как этот сопляк вдруг стал богатым.
«Привязать белого волка голыми руками? Но мы получим большой кредит в
 банке и в будущем должны будем его погасить». «Запишись в список, 
собери средства и используй их для выплаты банковского кредита. 
Возможно, после выплаты кредита у нас даже останется немного денег для 
более быстрого роста».
Эту стратегию Фэн Юй считал Чжан Руйцян. Сначала взять кредит на 
развитие компании. После выхода компании на биржу использовать средства 
фонда для погашения кредитов. Хотя доля провинциального правительства в 
компании снизится, стоимость компании значительно возрастет. Стоимость 
акций также увеличится.
Эта компания по-прежнему будет принадлежать провинции. Это был всего 
лишь простой способ использования капитала, и правительство провинции 
могло получить контроль над крупной компанией без использования большого
 капитала.
Если в результате листинга будет собрано недостаточно средств, Фэн Юй
 готов приобрести некоторые акции или даже инвестировать непосредственно
 в компанию.
Чжан Руйцян был потрясен, когда Фэн Юй рассказал ему об этой 
стратегии. Они могли привлечь капитал таким образом, и это было даже 
законно!
«Хорошо. Я созову собрание во второй половине дня, и вы объявите об 
этом плане на собрании. Мы мобилизуем всех, чтобы план удался!». 
Примечания переводчика: Эта китайская идиома ‘空手套白狼 переводится как 
связать белого волка голыми руками. Это означает получить что-то ценное с
 помощью ничего не стоящих вещей или даже ничего. Надеюсь, я правильно 
перевел. Если у вас есть лучший перевод этой идиомы или эквивалентная 
английская поговорка, дайте мне знать.
IOU
Государственное управление лесного хозяйства и пастбищ
Авансовые главы
$5 и более в месяц
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
$10 и более в месяц
Доступ к 10 предварительным главам «Необыкновенная гениальность» и 4 предварительным главам «Власть и богатство».
$20 и более в месяц
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
$50 и более в месяц
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
$75 и более в месяц
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
$99,99 или более в месяц
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Мы высоко ценим вашу поддержку.

    
  





  


  

    
      Сегодня был день защиты диссертации в одной из аудиторий Пекинского университета.
Глава факультета и два профессора сидели за столом. Перед каждым из 
них лежала диссертация. Недалеко от них стоял студент с уверенным видом.
 За ним рядами сидели еще несколько студентов с нервным видом.
«Вы можете начинать, когда будете готовы». Глава факультета сказал.
«Уважаемые преподаватели и студенты. Я Фэн Юй из класса менеджмента 
91. Я рад присутствовать здесь на защите моей диссертации. Я надеюсь, 
что все вы сможете что-то почерпнуть из моей сессии».
Остальные студенты, ожидавшие своей очереди, перешептывались между 
собой. Этот Фэн Юй был слишком высокомерен. Все мы начнем с того, что 
будем надеяться, что преподаватели и другие студенты будут удовлетворены
 нашими ответами, или скажем что-то вроде того, что это ознаменует конец
 нашей университетской жизни. Этот Фэн Юй смеет утверждать, что он 
хочет, чтобы все присутствующие здесь получили что-то от гистезиса?
Неужели он думает, что профессора тоже могут чему-то у него научиться?
Весь университет знал, что Фэн Юй был из богатой семьи. Он мог 
позволить себе купить квартиру за пределами школы. Даже некоторые 
высокооплачиваемые профессора университета все еще ездили на мотоциклах,
 а Фэн Юй ездил в школу на машине. Больше всего Фэн Юя расстраивало то, 
что его машина стоила дорого. Говорят, что его машина стоила сотни 
тысяч. Но позже он пересел на машину марки Songjiang. Это была даже 
модель, которую они раньше не видели. Сиденья были сделаны из 
натуральной кожи. Ходили слухи, что директор и все сотрудники 
университета были близки к Фэн Юю. Он мог просто прогуливать школу, 
когда ему вздумается, и ему не нужно было повторять никаких модулей!
Все студенты также были озадачены тем, как Фэн Юй получил место 
одного из студентов по обмену из Гонконгского университета. Остальные 
студенты по обмену учились всего 6 месяцев, а Фэн Юй смог остаться там 
на 1 год!
Даже если у вас есть сильные связи и опыт, вы должны знать свое место. Как вы можете говорить так, будто даете урок профессорам?
Если профессора разозлятся, они завалят вас и заставят пересдавать! Я бы с удовольствием посмотрел на это.
Кроме того, вы до сих пор не подписали контракт с рабочими 
подразделениями. Все мы уже поступили на государственную службу. 
Правительство, может быть, и приостановит распределение на работу, но 
это для обычных университетов. Студенты Пекинского университета — другое
 дело. Государственные учреждения все равно приходят сюда, чтобы набрать
 выпускников, которые не продолжают учебу.
Лишь немногие студенты не поступили на государственную службу. Эти 
студенты собирались работать в частном секторе. Они слышали, что в 
частном секторе хорошо платят сотрудникам. Они могли получать до 1 000 
юаней в месяц!
«То, что я рассказал, является кратким изложением моей диссертации. Я приветствую любые вопросы о моей диссертации?»
Фэн Юй не смотрел на свой сценарий в течение последних 20 минут. Он 
смог хорошо подытожить свою диссертацию. Это оказало давление на других 
студентов.
Даже глядя на свои сценарии, большинство студентов запинались. Но 
сказать профессорам, что вы приветствуете любые вопросы, кажется, 
слишком. Студент перед Фэн Юем сказал то же самое, и его отругали.
А? Что происходит? Почему профессора не задавали ему вопросов? Они 
обсуждали между собой диссертацию? Были ли какие-то проблемы с его 
диссертацией? Преподаватель должен был видеть его дипломную работу. У 
нее не должно быть никаких проблем.
Глава факультета посмотрел на Фэн Юя: «Фэн Юй, я помню, что вы 
студент прямого набора? Вы также посещали летний лагерь в Москве, и ваш 
русский язык оставил глубокое впечатление. Требование к вашей 
диссертации — перевести ее на иностранный язык. Но вы решили перевести 
ее на два иностранных языка. русский и английский. Хорошо ли вы владеете
 этими двумя иностранными языками?»
Остальные студенты были ошеломлены. Что это был за вопрос? Это должна
 была быть сессия защиты диссертации. Разве вопросы не должны касаться 
диссертации? Почему вопрос был о языке?
Кроме того, этот Фэн Юй перевел свою диссертацию на два других 
иностранных языка? Он пытался быть умным? Судя по строгому характеру 
главы факультета, у Фэн Юя будут проблемы!
«Все верно. Я могу использовать русский и английский языки для защиты диссертации». гордо ответил Фэн Юй.
Фэн Юй сам написал эту диссертацию. Он также использовал 
профессиональный словарь для проверки слов. Он понимал все слова в 
диссертации и без проблем использовал их в разговоре. По мнению Фэн Юя, 
защита диссертации была намного легче, чем ее написание.
Когда другие студенты услышали ответ Фэн Юя, они снова начали 
перешептываться между собой. Фэн Юй был слишком высокомерен. Он даже 
хочет провести свою защиту на двух разных иностранных языках?!
Но на этот раз у Фэн Юя должны быть проблемы. Профессор Ню и 
профессор Хуанг хорошо владели иностранными языками. Один из них знал 
английский, а другой — русский. Этому Фэн Юю придется защищаться дважды!
Профессор Ню задал два вопроса на английском языке, и Фэн Юй с 
легкостью ответил. Остальные студенты, услышав беглый английский Фэн Юя,
 почувствовали себя неловко. Многие из них хотели продолжить обучение за
 границей, но были слабы в иностранных языках.
Когда профессор Хуанг задал Фэн Юю вопрос на русском языке, Фэн Юй 
также смог ответить ему на совершенном русском. Вопросы, заданные обоими
 профессорами, были несложными, и Фэн Юй знал на них ответы.
«Тише! Защита дипломной работы этого студента еще продолжается. 
Почему вы там обсуждаете между собой?» крикнул руководитель факультета и
 стукнул по столу. У этих студентов совсем нет дисциплины. Как они могут
 хорошо работать в будущем?
Все остальные студенты замолчали и низко склонили головы. Если 
руководитель факультета поставит им отметку, то это будет конец защиты 
диссертации.
Если они провалят защиту диссертации, то не смогут закончить университет. В прошлом было много таких случаев.
Глава факультета также задал Фэн Юю несколько вопросов. Некоторые из 
них касались теории, а некоторые — его методов. Был еще один вопрос, в 
котором подробно рассказывалось о диссертации. Но на эти вопросы Фэн Юй 
ответил хорошо. Фэн Юй ответил на все вопросы с легкостью. Он даже не 
делал пауз и не тратил время на обдумывание ответа. После того как Фэн 
Юй ответил на последний вопрос, глава факультета и два профессора 
провели небольшое обсуждение. Затем они сказали Фэн Юю: «Отлично. Мы 
удовлетворены защитой вашей диссертации. Мы можем сказать вам, что ваша 
оценка — полный балл! Вы единственный человек в нашем университете, 
получивший полную оценку за защиту диссертации!».
Wow!!!!!!!!!!!!!!
Остальные студенты задохнулись от удивления. Профессора объявили, что
 Фэн Юй получил полную оценку и был единственным человеком, получившим 
полную оценку? Неужели гистез был настолько хорош? Это всего лишь 
дипломная работа по управлению фермой. Насколько хорошей она может быть?
Этот Фэн Юй должен был использовать свои связи. Если нет, он никогда не получит такую оценку!
Когда он отвечал на вопросы, он даже не задумывался над ответом. Я 
из команды по дебатам, и все же я не могу этого сделать». Единственная 
возможность заключалась в том, что Фэн Юй знал вопросы до этой сессии. 
Он знал, что будут спрашивать профессора, и заранее подготовил ответы!
Неужели это все еще лучший университет Китая? Даже защита диссертации
 может быть подстроена. Похоже, это был правильный выбор — не продолжать
 обучение здесь. «Спасибо.» Фэн Юй поклонился и вернулся на свое место.
Фэн Юй выглядел очень спокойным. Кажется, он совсем не нервничал. 
Похоже, что ответы на все эти вопросы были для него пустяком. 
Примечательно, что на протяжении всего сеанса на его лице была улыбка. 
Он выглядит очень уверенным в себе. Все эти детали позволили другим 
студентам сделать вывод, что Фэн Юй использовал свои связи. Все 
студенты, защитившие свои тезисы, почувствовали облегчение. Но Фэн Юй 
ничуть не удивился, когда услышал, что получил полную оценку!
Коррупция! Прочитать предварительные главы
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      «Старый Лу, я не в первый раз возвращаюсь, чтобы набрать учеников. Я 
также являюсь выпускником этой школы. Почему ты скрываешь от меня этот 
талант? Если он продолжает учебу в аспирантуре, мне нечего сказать. Но 
он не собирается продолжать учебу. Почему вы не сказали мне?» В кабинете
 главы факультета менеджмента сидел мужчина.
«Старина Чжоу, я ничего от вас не скрываю. Я спрашивал этого 
студента, и он не хочет поступать в службу управления». ответил директор
 Лу.
«Разве мы государственная служба? Мы — Министерство иностранных дел! 
Мы не принимаем никого просто так. Вызовите этого студента. Я поговорю с
 ним. Я не верю, что он не хочет присоединиться к моему департаменту!» 
Старый Чжоу повышает голос. «О, Старый Лу, ты занят? Старый Чжоу здесь?»
 Вошел мужчина и поприветствовал их.
«Старый Мэн? Почему ты здесь?» У старика Чжоу было плохое 
предчувствие. Набор в правительственные агентства должен был 
закончиться.
Это должно быть решено во время стажировки.
Старый Мэн был здесь сегодня, значит, он тоже присматривается к этому талантливому студенту!
«Я здесь, чтобы набрать студента».
«Вербовать? Ваш отряд уже давно должен был завершить набор». спросил Старый Чжоу.
«А что насчет тебя? Почему ты здесь?»
«Я здесь, чтобы поговорить со Старым Лу». ответил Старый Чжоу.
«Ты здесь, чтобы поболтать? Хорошо. Я здесь, чтобы поговорить со 
Старым Лу о работе. Старый Лу, на вашем факультете есть студент по имени
 Фэн Юй? Не могли бы вы позвать его к нам? Он нужен нашему министерству 
сельского хозяйства».
Что? Этот Старый Мэн тоже хочет нанять Фэн Юя? Как они могут это сделать? Мы хотим этого студента в первую очередь!
«Подождите. Старый Мэн, что ты имеешь в виду, говоря, что он нужен 
вашему Министерству сельского хозяйства? Я здесь первый. Он принадлежит 
нашему Министерству иностранных дел!»
Старый Чжоу немедленно встал. Если Старый Лу согласится с 
требованиями Старого Мэна, он не сможет ответить перед своим 
начальством. Этот студент знал два иностранных языка, посещал московский
 летний лагерь и ездил в Гонконг по обмену. Этот талантливый студент 
должен поступить в Министерство иностранных дел!
Что этот студент может делать в Министерстве сельского хозяйства? Это будет пустая трата его талантов!
Старый Мэн знал, что Старый Чжоу до сих пор не нанял Фэн Юя, судя по 
его словам. Он все еще ждал Фэн Юя. Хорошо. Он тоже останется в офисе. 
Он не верит, что его предложение будет менее привлекательным, чем в 
Министерстве иностранных дел. Сколько молодых людей готовы 
путешествовать каждые несколько дней?
«Я не хочу с вами разговаривать. Я тоже буду ждать здесь. Позже, 
когда приедет Фэн Юй, пусть он сам решает. Я знаю, что он точно выберет 
мой отдел. Старый Чжоу, тебе лучше вернуться». уверенно сказал Старый 
Мэн.
«Чушь! Что он может делать на твоем факультете? Быть техником или 
водить трактор? Его будущее будет разрушено, если он перейдет в ваш 
отдел. Он знает два иностранных языка и имеет опыт работы за границей. 
Он больше подходит для моего отдела!»
Старый Мэн был в ярости. Попасть в наше Министерство сельского хозяйства — значит стать техником или водить трактора? Черт!
Это было слишком оскорбительно!
Старый Мэн не стал продолжать спорить со Старым Чжоу. Когда Фэн Юй 
приехал, он был уверен, что тот решит работать в его отделе. 
Благосостояние в его отделе было превосходным!
Директор Лу увидел, что оба мужчины начали спорить, и быстро встал 
между ними. «Прекратите ссориться. Это школа. И я повторю еще раз. Этот 
Фэн Юй ясно сказал, что он не хочет работать в правительственных 
министерствах. Вам обоим бессмысленно ссориться из-за него».
«Старина Лу, хочет он поступать или нет — это наше дело. Ты просто позови его к себе». ответил Старый Чжоу.
Старый Мэн услышал это. Они до сих пор не позвали ученика? Он сразу 
же сказал: «Старый Лу, тебе не нужно вызывать Фэн Юя. Скажи мне, в каком
 общежитии он остановился. Я сам пойду и поищу его».
Чтобы заполучить талантливого ученика, Старый Мэн был готов опустить себя.
Старый Мэн так отчаянно пытался завербовать Фэн Юя, потому что его 
начальник отдал такой приказ. Два дня назад его начальник прочитал 
статью во внутреннем циркуляре. Статья была посвящена управлению 
фермами. Она была потрясающей.
Высший руководитель знал, что человек, написавший эту статью, был 
талантлив в сельском хозяйстве. Был ли этот человек профессором или 
экспертом из какой-нибудь провинции? Где бы он ни находился, он должен 
быть переведен в Министерство сельского хозяйства!
Высший руководитель поручил своим людям выяснить, кто является 
автором этой статьи. Он был вне себя от радости, когда узнал, что 
автором статьи был студент-выпускник Пекинского университета. Эта статья
 была представлена университетом и являлась частью его дипломной работы.
 Этот студент должен быть принят на его кафедру! С другой стороны, 
Старый Чжоу услышал от одного из профессоров Пекинского университета, 
что есть студент, который хорошо знает два иностранных языка. Этот 
студент до сих пор не был принят ни в одно подразделение. Если профессор
 не участвовал в защите диссертации, он также не знал, что этот студент 
так хорошо владеет двумя иностранными языками.
Этот профессор преподавал Фэн Юю всего один семестр и мало что о нем знал.
Старый Чжоу знал, что этого талантливого студента нужно взять в 
Министерство иностранных дел. Он быстро доложил об этой находке своему 
начальнику, и тот согласился с ним. Редко можно встретить такого 
талантливого человека. Этот студент должен быть принят на работу. Даже 
если бы его отдел не выполнил квоту, он бы добавил еще одно место для 
Фэн Юя!
«Старый Мэн, ты слишком много говоришь. Я здесь первый, и я должен встретиться с этим студентом первым».
«Что ты имеешь в виду, говоря, что ты здесь первый? Юноша, ты 
покупаешь овощи на рынке?! Это будущая карьера студента. Мы должны 
уважать его решение. Мой отдел только что построил новый квартал для 
наших сотрудников. Если Фэн Юй поступит в мой отдел, он сможет жить в 
новом квартале, а если женится, то сможет претендовать на новую квартиру
 с тремя спальнями. Вы слышали? Это квартира с 3 спальнями!» Старый Мэн 
повысил голос.
«Он может получить квартиру с 3 спальнями? Он еще не имеет права 
претендовать на такое жилье. Вы все не можете так поступать!» Старый 
Чжоу был в ярости. Квартиры с тремя спальнями были только для 
дивизионных начальников и выше!
«Наш лидер сказал, что мы должны заботиться и воспитывать таких 
талантливых сотрудников. Никто не скажет ничего за предоставление ему 
особых привилегий. Кроме того, наш штабной квартал находится рядом с 
железнодорожным танцевальным коллективом. Там много красивых молодых 
девушек. Мы можем познакомить его с девушкой». Старый Мэн ответил с 
гордостью.
«You…… Как вы можете набирать таких сотрудников?» Руки старого Чжоу 
дрожали от гнева. Он был из отдела иностранных дел и мог хорошо 
изъясняться. Но сейчас он потерял дар речи.
«Это не ваше дело. Старина Лу, скажи мне, в каком общежитии живет Фэн Юй. Я пойду и поговорю с ним».
Директор Лу хотел сказать обоим мужчинам, что Фэн Юй не 
заинтересуется их предложениями. Но раз вы все не хотите меня слушать, 
тогда я просто позволю вам биться головой об стену.
Хмф!
Не думайте, что все мои студенты жаждут поступить на ваш факультет!
Читайте предварительные главы
Уровень $5
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $10
Доступ к 10 продвинутым главам «Необыкновенного гения» и 4 продвинутым главам «Власть и богатство».
Уровень $20
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $50
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $75
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $99.99
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Мы высоко ценим вашу поддержку.

    
  





  


  

    
      «Братья! Защита диссертации закончена. Сегодня я угощу ужином! 
Пойдемте вместе в Куаньчжуд!» крикнул Фэн Юй в общежитии. «Давайте 
переоденемся и пойдем сейчас же!»
Тук, тук, тук……
«Фэн Юй остановился в этом общежитии?» OldMeng вошел в комнату и спросил.
«А? Точно. Да?» Тянь Лэй сразу же натянул штаны и спросил. Кто этот человек? Как он мог вот так просто войти в нашу комнату?
К счастью, это был мужчина. А что если это будет девушка?
«Я из Министерства сельского хозяйства. Моя фамилия Мэн. Я ищу Фэн Юя».
«О, Лао Си, кто-то ищет тебя!» — крикнул Тянь Лэй. Похоже, этот 
человек — правительственный чиновник. Может ли он быть в беде с Фэн Юем?
Кто из них Фэн Юй?
Фэн Юй собирал свои вещи. Он хотел взять с собой часть своих вещей, 
чтобы после окончания школы не пришлось везти слишком много вещей. Фэн 
Юй поднял голову, услышав, как ТяньЛэй зовет его.
Он увидел, как в их комнату вошел другой мужчина. Похоже, он тоже искал его.
«Э, Старый Чжоу, что ты здесь делаешь?» Старый Мэн задержал Старого Чжоу.
Тянь Лэй хотел спросить, кто этот человек, но увидев отношение 
старого Мэна, решил промолчать. Человек, который только что вошел в их 
комнату, похоже, тоже правительственный чиновник. Хотя у семьи Тянь Лэя 
были кое-какие связи, они не были очень влиятельными. Он не хотел 
обижать этих двух чиновников. Тянь Лэй был более сдержанным, а вот 
остальные — нет. Многие молодые люди в их возрасте были импульсивны.
Ван Лэй, уроженец города Бин, встал и остановил обоих. «Мне все 
равно, из какого вы подразделения, но вы должны соблюдать элементарную 
вежливость. Кто разрешил вам войти?»
Когда Ван Лэй только поступил в университет, он вел себя тихо. Но 
теперь он стал более уверенным. Кроме того, он был единственным 
человеком в их общежитии, который учился в аспирантуре.
В этом году Ван Лэй не собирается выходить на работу. Остальные 
соседи по комнате находились под влиянием Фэн Юя. Кроме Тянь Лэя, 
поступившего на государственную службу, остальные выбрали частный 
сектор. В частном секторе больше платят и больше льгот. Ван Лэй тоже 
решил в будущем перейти в частный сектор. Ему не нравится работать в 
правительстве. Поскольку Ван Лэй не собирается входить в правительство, 
ему не нужно так хорошо относиться к этим руководителям.
Старый Чжоу сделал небольшую паузу и вспыхнул. Этот студент слишком 
самонадеян. Он смеет ругать лидера? Когда Старый Чжоу собирался отругать
 Ван Лэя, Старый Мэн рассмеялся и сказал: «Извините. Я постучал в дверь,
 а он меня толкнул внутрь. Не поможешь мне позвать Фэн Юя? Мне нужно 
кое-что с ним обсудить».
Старый Чжоу был взбешен. Что ты имеешь в виду? Это ты ссоришься со 
мной из-за этого ученика. Если бы ты не пришел раньше меня, разве я стал
 бы врываться в комнату? А теперь ты пытаешься быть хорошим парнем и 
пытаешься представить меня плохим парнем?
Фэн Юй подошел и сказал: «Я Фэн Юй. Вы все ищете меня?»
«Фэн Юй. Здравствуйте, я из Министерства иностранных дел. Вы можете 
обращаться ко мне как к старому Чжоу. Я хотел бы пригласить вас на 
работу в наше Министерство иностранных дел. С вашими способностями вы 
сможете быстро подняться по карьерной лестнице. Есть еще одно 
преимущество работы в Министерстве иностранных дел. Вы сможете побывать 
во многих странах и встретиться с лидерами со всего мира!»
Прежде чем Фэн Юй успел отреагировать, Старый Жуг схватил Фэн Юя обеими руками и не отпускал.
Когда Фэн Юй собирался отдернуть правую руку, его левую руку кто-то схватил.
«Фэн Юй. Я Мэн Дамин. Я из министерства сельского хозяйства. Я 
представляю свой департамент, чтобы пригласить вас к нам на работу. Мы 
предложим вам хорошие льготы. Когда вы поступите на работу, мы выделим 
вам квартиру. Если вы женитесь, мы дадим вам квартиру с тремя спальнями!
 В их подразделении не хватает даже двухкомнатных квартир для 
сотрудников. Что значит посещать много стран? Вам придется большую часть
 времени находиться вдали от дома! Мы тебя воспитаем, и я обещаю, что в 
течение трех лет ты станешь начальником отдела!»
Ван Лэй был потрясен. Что? Квартира с тремя спальнями? В прошлом это 
было обычной практикой, но правительство пыталось остановить это. Тем не
 менее, эта практика все еще продолжалась. Начальник отдела в течение 
трех лет — это слишком! Так обращались с аспирантами.
Кроме того, эти два человека были из Министерства иностранных дел и 
Министерства сельского хозяйства. Это были департаменты центрального 
правительства. Была ли нехватка кадров? Неужели нехватка была настолько 
острой, что государственным служащим приходилось проводить набор в 
студенческих общежитиях?
Фэн Юй пожал плечами и вытянул руки. Тянь Лэй принес два стула для 
двух лидеров. Остальным соседям по комнате нет дела до этих лидеров, но 
он не может их игнорировать. Он собирался вскоре поступить на 
государственную службу. Кто знает, может быть, кто-то из этих двух 
лидеров станет его будущим руководителем?
Работа в эту эпоху зависела от лидеров. Новые сотрудники должны были делать все, что прикажет лидер.
Руководителям было все равно, какая у вас специальность. Рабочие 
места распределялись в зависимости от предпочтений руководителя. Очень 
часто выпускники факультета информатики работают в отделе связи. Старый 
Чжоу уже собирался сесть, но Старый Мэн махнул рукой. «Нет, спасибо. Я 
встану и поговорю с Фэн Юем».
Старый Чжоу выругался в сердцах. Старый Мэн, твой ранг эквивалентен 
заместителю мэра города. Неужели тебе нужно быть содеспертным, чтобы 
набрать ученика?!
«Фэн Юй, подумай о нашем Министерстве сельского хозяйства. Ты не 
должен растрачивать свои таланты!» Старый Мэн посмотрел на Фэн Юя. Он 
сделал свое предложение и был уверен, что Фэн Юй обязательно примет его.
Соседи по комнате, подписавшие контракты с частными компаниями, также
 завидовали Фэн Юю. Если бы государственные агентства предложили им 
такие льготы, они бы не стали работать в частных компаниях.
Но все они знали, что Фэн Юй никогда не согласится, какие бы 
предложения ни сделали эти два лидера. Неужели эти два лидера узнали о 
происхождении Фэн Юя? Фэн Юй был настолько богат, как он мог устроиться в
 государственное агентство в качестве сотрудника?
«Привет. Приятно познакомиться с вами обоими. Но когда вы все пришли 
наниматься на работу, я не участвовал. Я ясно дал понять, что не 
заинтересован в работе в правительстве». Фэн Юй покачал головой. В то же
 время он задавался вопросом, почему эти два человека пришли вербовать 
его?
Фэн Юй не знал, что его диссертация была опубликована во внутреннем 
циркуляре. Ему даже не заплатили. Университет также не проинформировал 
Фэн Юя об этом.
В университете избранные дипломные работы студентов представляются 
высшему руководству. Все студенты знали об этом. Фэн Юй тоже знал об 
этом, но он не ожидал, что его диссертация будет представлена.
Старик Чжоу и старик Мэн были ошеломлены, услышав, что Фэн Юй прямо 
отказал им. Они сделали такие хорошие предложения, а Фэн Юй так их 
отверг?!
«Фэн Юй, пожалуйста, подумай еще раз. Если у вас есть какие-то 
требования, мы можем обсудить их. Если мы можем предложить вам, мы это 
сделаем!» Старый Мэн двинулся вперед.
Его руководитель поручил ему во что бы то ни стало завербовать Фэн Юя.
Фэн Юй немного подумал и достал из кармана ключи от машины. Он 
показал их двум мужчинам и сказал: «Моя семья богата, и я хочу заняться 
бизнесом. Сколько времени уйдет на покупку автомобиля, если я войду в 
правительство? Моя машина дороже, чем у ваших руководителей. Даже если у
 них есть деньги, они не смогут купить ее».
Фэн Юй повернулся к своим соседям по комнате и крикнул: «Вы все готовы? Поехали. Куаньчжуд. Ешьте все, что хотите!»
Ван Лэй последним вышел из комнаты. Он посмотрел на Старого Чжоу и Старого Мэна. «Вы все уходите? Мне нужно запереть комнату».
Старый Чжоу и Старый Мэн посмотрели друг на друга и ушли. Старый Чжоу
 еще мог смириться с этим, но Старый Мэн не мог. Он не знал, как 
противостоять своему лидеру. Прочитать предварительные главы
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      Был июль, и Фэн Юй закончил университет. Когда он получил 
свидетельство об окончании университета, это означало конец его школьных
 дней. Фэн Юй прогуливал занятия и посещал только те уроки, которые ему 
были интересны. Он даже не посетил ни одного урока по некоторым модулям.
 Но ему было невыносимо расставаться с университетской жизнью.
Фэн Юй редко общался со своими однокурсниками. Он больше общался со 
своими соседями по комнате, которые не считались очень близкими 
друзьями. Но когда все разъехались, Фэн Юй скучал по жизни в общежитии.
Они играли в покер, футбол, пили и ели вместе.
Фэн Юй прожил две жизни. Эти люди, которые в прошлой жизни были ему 
незнакомы, привязались к нему. Хотя Фэн Юй знал, что встретиться с 
соседями по комнате будет легко, так как большинство из них будут жить в
 Пекине. Кроме того, у Фэн Юя было много свободного времени. Но это 
отличалось от совместного проживания в одной комнате.
После того как все начнут работать, у них появятся новые друзья и интересы. Возможно, они уже не будут так близки, как раньше.
Некоторые выпускники перед отъездом бросят последний взгляд на свои классы, столовые и т.д.
Многие из них скучают по времени, проведенному в школе. Они прогуливались по территории школы, вспоминая свою жизнь.
Помахав на прощание своим соседям по комнате, Фэн Юй поехал в свою 
квартиру неподалеку. Возможно, он не вернется в эту квартиру в будущем, 
но продавать ее он не будет. Это была хорошая инвестиция. Через 10 лет 
стоимость этой квартиры вырастет в несколько раз. Перед уходом Фэн Юй 
бросил последний взгляд на своих друзей и школу. Он надеялся, что все 
они смогут осуществить свои мечты и жить счастливо в будущем.
У каждого были свои цели в жизни. Фэн Юй уже спрашивал своих соседей 
по комнате, не хотят ли они работать в его компании. Но все они качали 
головой.
Когда все они учились в школе, Фэн Юй платил всегда, когда они 
ужинали. Остальные не пытались платить, так как Фэн Ю говорил им, что он
 настолько богат, что не может закончить тратить свои деньги.
Все они должны помочь своим родителям накопить немного денег. Когда 
они смогут заработать деньги в будущем, они смогут угостить его. Даже 
если они угостят его уличной едой, он тоже будет доволен.
Через некоторое время все соседи Фэн Юя по комнате не пытались 
экономить для Фэн Юя. Они просто заказывали все, что хотели, когда ели 
вместе. Но когда Фэн Юй предложил им работать в его компании, соседи по 
комнате отказались. Угостить их ужином — это одно, а работать на Фэн Юя —
 совсем другое. Фэн Юй не заставлял их. Он лишь сказал им, чтобы они 
искали его, если в будущем у них возникнут проблемы. «Менеджер Фэн, что 
теперь делать?»
«Поезжай в университет Шида и забери ее».
Выпускная церемония Ли На тоже закончилась, но она будет учиться в 
аспирантуре своего университета. Фэн Юй иногда думал, что обучение в 
аспирантуре — это тоже хорошо для Ли На. В любом случае, когда Фэн Юй 
был рядом, никто не мог ее запугать.
……
«У тебя плохое настроение? Тебе грустно из-за того, что ты закончила школу?»
Фэн Юй посмотрел на Ли На: «Ты думаешь, я эмоциональный человек?»
В прошлой жизни он был финансовым брокером и умел управлять своими 
эмоциями. Если бы он потерял хладнокровие и позволил эмоциям затуманить 
его суждения, он бы потерял все. Точно так же, как он потерял все в 
своей предыдущей жизни.
Конечно. У Фэн Юя тоже есть своя эмоциональная сторона. Но Фэн Юй 
чувствовал, что нет необходимости проявлять эмоции в связи с окончанием 
школы. Не похоже было, что они не встретятся друг с другом в будущем.
Ли На игриво ущипнула Фэн Юя за обе щеки и потянула их наружу. «Тогда улыбнись для меня».
Фэн Юй «……» Вот как ты заставила меня улыбнуться?
«Пойдем. Что ты хочешь съесть сегодня?»
Ли На немного подумала и сказала: «Я хочу съесть Jian Bing Guo Zi».
Фэн Юй ущипнул ее за нос: «Ты можешь попросить что-нибудь получше. 
Человек рядом с тобой уже самый богатый в Китае. Еще через два года я 
стану самым богатым человеком в Азии. Ты просишь меня съесть с тобой 
Jian Bing Gou Zi?».
«Wow!!!! Вы потрясающий! Вы самый богатый человек в Китае?
Разве ты не говорил мне об этом в прошлом году? Сейчас я просто хочу
 поесть Цзянь Бинг Гуо Цзы. На углу перед домом есть придорожный ларек, 
которым управляет старушка. Поешь со мной, пожалуйста……». Ли На обняла 
руку Фэн Юя и слегка пожала.
Фэн Юй уступил и сказал: «Поверни налево впереди и остановись, когда увидишь тележку с едой Цзянь Бин».
Мэй Чжиган кивнул и притворился, что не видит, что происходит на 
задних сиденьях. Лю Цзичуань проинструктировал его не задавать вопросов и
 игнорировать все, что он видит. Его работа заключалась только в том, 
чтобы вести машину и защищать менеджера Фэна. Если он справится со всеми
 этими задачами, его зарплата может оказаться даже выше, чем у прежнего 
командира роты. В этой тележке продавали самый традиционный Цзянь Бинг 
Гуо Цзы. Это был блинчик с яйцом, обернутый палочкой теста. В начинке не
 было ни шнитт-лука, ни измельченного картофеля. Даже если у Фэн Юя не 
было такого аппетита, как у Вэнь Дунцзюня, он все равно не почувствовал 
бы себя сытым.
«Бабушка Ван, я хочу 3 Цзянь Бин Гуо Цзы. Добавь яйца для двух Цзянь 
Бин Гуо Цзы. Я хочу большие». Ли На держалась за руки Фэн Юя, когда 
заказывала еду.
Ли На даже знает имя этого владельца ларька? Должно быть, она здесь 
постоянный клиент. Цзянь Бин Гуо Цзы здесь вкуснее, чем раньше? Почему я
 не знала об этом?
Когда Ли На передала большой Цзянь Бинг Фэн Юю, и он откусил большой 
кусок, вкус остался таким же, как и раньше. Он не считался вкусным.
Но когда Фэн Юй увидел, что Ли На ест с удовольствием, он 
почувствовал, что Цзянь Бин стал вкуснее. Мэй Чжиган был таким же, как и
 раньше. Он съел весь Цзянь Бин меньше чем за минуту и вытер рот. После 
этого он встал неподалеку от Фэн Юя и стал смотреть на окрестности. «Все
 хорошо?» Вернувшись в машину, Ли На спросил Фэн Юя. «Я не очень люблю 
это есть. Ты часто сюда приходишь? Тебе нравится вкус этого Jian Bing 
Guo Zi?».
«Да. Моя бабушка готовила для меня Цзянь Бин Гуо Цзы, и в этой лавке 
Цзянь Бин имеет точно такой же вкус. После того, как я приехала сюда и 
нашла этот ларек, я стала часто сюда возвращаться».
«Хорошо.
В будущем я буду сопровождать вас сюда, чтобы поесть. Мы будем часто возвращаться». сказал Фэн Юй.
«Часто? Нет. Мне тоже не очень нравится вкус. Это все твоя вина. Ты приучил меня к хорошей еде».
«Хахаха…… Хорошо. Это все моя вина. Я еще не наелся. Давай перекусим».
Ли На придвинулась ближе к Фэн Юю и мягко прошептала: «Я тоже не 
наелась. Мой Цзянь Бин меньше твоего. Впереди есть пекарня. Давай купим 
пирожных. Мне хочется съесть шоколадный торт».
«Хорошо. Если тебе понравятся их пирожные, я куплю для тебя всю пекарню».
Находясь с Ли На, Фэн Юй забыл о соблазнительных чувствах выпускницы.
Примечания переводчика:
Jian Bing Guo Zi

    
  





  


  

    
      Работа в государственных учреждениях начинается в конце июля. Вэнь 
Дунцзюнь и Чжан Хань воспользовались этой возможностью, чтобы поехать на
 отдых. Лучший студент Лю Кунь был таким же, как и Ли На. Он будет 
продолжать обучение в аспирантуре. В эти летние каникулы он должен был 
помогать преподавателям проводить исследования, и только Фэн Юй и Ли На 
вернулись в родной город.
Родители Фэн Юя уже встречались с Ли На в Бинг-Сити. Они были очень довольны будущей невесткой.
Ли На была образованной и добродетельной. Чжан Мухуа тайно рассказала
 Фэн Юю, что ходила к гадалке с 8 символами Ли На. Гадалка сказала ей, 
что Ли На очень подходит для того, чтобы быть вместе с Фэн Юем. Ей 
посчастливилось помочь будущему мужу в карьере, и у нее будет много 
детей.
Хотя политика планирования семьи в Китае действовала уже несколько 
лет, наказание было только в виде штрафов. Чжан Мухуа сказала Фэн Юю, 
что это всего лишь штрафы, и они могут себе это позволить. Он должен 
иметь больше детей, несмотря ни на что.
Ли Чжисин может быть симпатичным, но он был внуком Чжан Мухуа по 
материнской линии. Родители Фэн Юя не могут постоянно держать его рядом с
 собой. Бабушка и дедушка Ли Чжисина не позволят этому случиться. 
Поэтому Чжан Мухуа и Фэн Синтай надеются, что у Фэн Юя будет больше 
детей, чтобы сопровождать их.
Фэн Юй спросил свою мать, что если родители Ли На тоже захотят 
позаботиться о своих внуках? Чжан Мухуа ответила утвердительно. Вот 
почему я хотела, чтобы у вас было больше детей. Таким образом, каждый из
 нас сможет заботиться о своих внуках и не будет ссориться.
Фэн Юй покрылся холодным потом. Он любил детей, но не мог согласиться с мнением родителей.
Если у Фэн Юя и Ли На будет двое детей, то их придется разделить, и о
 них будут заботиться бабушки и дедушки, как это может быть хорошо для 
детей? К счастью, Фэн Юй придумал хорошее оправдание. Ли На была 
учительницей и в будущем будет преподавать в университете, поэтому 
именно она должна заботиться об их детях!
Хотя это был не первый раз, когда Ли Наме встречалась с родителями 
Фэн Юя, она все равно покраснела, так как в этот раз все было 
по-другому. Она встречалась с родителями Фэн Юя как девушка Фэн Юя. Как 
только Чжан Мухуа увидела Ли На, она схватила ее за руки.
Ли На не ожидала, что Чжан Мухуа подарит ей красный пакет, и настояла на том, чтобы она оставила его себе.
Фэн Юй тоже потерял дар речи. Он мог только сказать Ли На, чтобы она 
оставила его себе. Этот красный пакет означал, что его родители приняли 
ее.
Ли На также знала, как произвести впечатление на своих будущих 
родственников. Она предложила приготовить обед. Во время обеда родители 
Фэн Юя постоянно хвалили ее кулинарные способности и говорили, что она 
готовит на уровне императорских поваров.
Фэн Юй считал, что родители преувеличивают. Хотя Ли На умела 
готовить, вкус был средним. Ее нельзя было сравнить с шеф-поваром 
ресторана 5 звезд. Но это говорит лишь о том, что его родители были в 
восторге от Ли На.
Родители Фэн Юя хвалили Ли На за то, что все блюда, которые готовила 
Ли На, были любимыми для Фэн Юя. Это говорит о том, что Ли На сможет 
хорошо заботиться об их сыне в будущем.
В ту ночь Фэн Юй и Ли На притворились хорошими детьми и спали в 
разных комнатах. Но через полчаса Фэн Юй осторожно подошел к комнате Ли 
На и попытался открыть ее дверь.
Заперто!
«Ли На, это я. Открой дверь». тихо сказал Фэн Юсайд.
Ли На тоже не спала. Она на цыпочках подошла к двери и тихо спросила: «Что ты делаешь? Твои родители в соседней комнате».
«Они спят».
«Даже если так, мы не можем этого делать. Они нас услышат». Ли На сказал.
«Открой дверь сейчас же. Если нет, я постучу», — сказал Фэн Юй.
Ли На слегка приоткрыла дверь, и Фэн Юй тут же протиснулся внутрь и 
закрыл за собой дверь. «Хахаха…… Тебе от меня не убежать! Я здесь…….» 
Фэн Юй толкнул ее на кровать.
После того, как они закончили, Ли На толкнула Фэн Юя, попросив его 
вернуться в свою комнату. Но Фэн Юй отказался и, обняв Ли На, уснул.
На следующее утро Ли На проснулась рано. Она разбудила Фэн Юя. Она 
хотела, чтобы Фэн Юй вернулся в свою комнату. Фэн Юй проснулся и надел 
нижнее белье.
Затем он открыл дверь и увидел, что его мать готовит завтрак. Чжан 
Мухуа увидела сына и быстро отвернулась, делая вид, что не замечает его.
 Она продолжила готовить завтрак, а Фэн Юй быстро побежал обратно в свою
 комнату.
Но в своей комнате Фэн Юй понял, что совершил ошибку. Вчера вечером 
он забыл закрыть дверь в свою комнату. Это значит, что мать Фэн Юя 
знала, что он всю ночь был в комнате Ли На. Если Ли На узнает, что 
родители Фэн Юя знали, что они спали вместе, она умрет от стыда!
Во время завтрака родители Фэн Юя смотрели на них обоих со странным 
выражением в глазах. Ли На почувствовала, что что-то не так. После 
завтрака Ли На захотела вернуться в деревню. Фэн Юй сказал родителям и 
отправил Ли На обратно.
В машине Ли На ущипнула Фэн Юя за талию и спросила: «Сегодня утром твоя мать видела, как ты тайком выходил из моей комнаты?»
«Нет! Они только догадываются, потому что ты выглядел так, будто 
сделал что-то плохое. Когда я вышел из твоей комнаты, моя мать была на 
кухне, и она меня не видела!» Фэн Юй солгал. Хотя Ли На была 
подозрительна, она просто решила поверить Фэн Юю.
……
«Здравствуйте, тетя и дядя». Руки Фэн Юя были полны подарков, когда 
он приветствовал родителей Ли На. Мать Ли На приняла подарки Фэн Юя, но 
отец Ли На был безучастен. Ли На был недоволен и позвал своего отца: 
«Dad……».
Отец Ли На кивнул: «Хорошо. Присаживайся, выпьешь со мной позже».
Фэн Юй сразу же улыбнулся: «Да».
Хотя Фэн Юй не умел пить, отец Ли На попросил его выпить с ним. Он должен был сопровождать его. Это улучшит их отношения.
«Haaaa…….» После того, как Фэн Юй выпил стакан байцзю, он 
почувствовал легкое головокружение. Он ворчал в своем сердце. Я принес 
бутылку Baijiu с 43% алкоголя. Почему мы должны пить эту бутылку байцзю с
 60% алкоголя?
Ли На тут же взял немного еды и положил ее в миску Фэн Юя. Отец Ли На
 был недоволен. Я тоже пью, почему ты не кладешь еду в мою тарелку?!
«Сяо Фэн! Давай выпьем еще!»
Еще один тост? Фэн Юй посмотрел на большой бокал в своей руке. Это 
был большой бокал. Он был бы пьян, если бы выпил еще один бокал.
Но когда Фэн Юй увидел, что отец Ли На смотрит на него, он подчинился. «Хорошо. Давайте выпьем».
Фэн Юй в два глотка допил свой бокал Baijiu. Ли На потирала ему 
спину, пытаясь привести его в чувство. Она подтолкнула к Фэн Юю бутылку 
«Цзяньлибао»: «Выпей немного. Ты плохо держишь спиртное и смеешь так 
пить с моим отцом?».
На лице отца Ли На появилось торжествующее выражение, когда он 
посмотрел на Фэн Юя. Казалось, он насмехался над Фэн Юем. Что случилось?
 Ты боишься?
Фэн Юй отказывается признать поражение. Это всего лишь алкоголь. Я 
уже давно не напивался. Сегодня я должен произвести хорошее впечатление 
на отца Ли На! Я готов!
«Пойдем, дядя. Давай я налью тебе бокал. Давай выпьем еще один тост!»
«Вот так-то лучше!» Отец Ли На был доволен и одним глотком допил свой бокал.
«Что ты делаешь? Сяо Фэн, поторопись и съешь что-нибудь». Мать Ли На уставилась на своего мужа.
Два бокала были почти пределом для Фэн Юя, но он был молод и здоров. 
Он все еще был в состоянии выдержать это. Он снова поднял бокал и 
произнес тост за отца Ли На.
Через полчаса Фэн Юй и отец Ли На прикончили две бутылки 
62-процентного Baijiu. Отец Ли На тоже не умеет хорошо держать спиртное.
 Он лишь хотел проучить Фэн Юя.
Отец Ли На тоже был пьян. Он похлопал Фэн Юя по плечу и сказал: «Сяо 
Фэн, ты, как и я, умеешь держать спиртное в руках. Давай выпьем еще раз в
 следующий раз».
«Ok…… Давай выпьем в следующий раз, когда я приду».
Примечания переводчика: 8 символов также известны как «Четыре столпа судьбы».

    
  





  


  

    
      После этой попойки отец Ли На изменил свое отношение к Фэн Юю. Кто-то
 сказал, что выпивка сближает двух мужчин. Похоже, это правда.
На следующий день отец Ли На проснулся с сильной головной болью. Фэн 
Юй чувствовал себя гораздо лучше, чем он. Это было не потому, что Фэн Юй
 был моложе. А потому, что Фэн Юй тайком съел новейшее фармацевтическое 
средство от похмелья Bing City Pharmaceutical……!
Вчера Фэн Юй напился и провел ночь в доме Ли На. В доме Ли На было 
всего две спальни, и Фэн Юй спал с Ли На в ее комнате. Хотя они ничего 
не делали той ночью, Фэн Юй был очень взволнован, когда проснулся. На 
этот раз отец Ли На не смог больше возражать против их отношений. Он уже
 спал в постели своей драгоценной дочери!
Возможно, именно по этой причине отец Ли На изменил свое отношение к Фэн Юю.
Фенг Юсп провел день в деревне, посетил ферму Тянь Пэн и пищевую 
фабрику, после чего вернулся в город Бин. Но сегодня ему пришлось спать 
одному, так как Ли На не вернулась с ним.
Черт! У меня есть девушка, а я все еще сплю один!
……
Чжан Руйцян сошел с поезда и выглядел очень уставшим. Но он чувствовал себя очень возбужденным.
Вместе со своим руководителем он отправился в центральное правительство Пекина, чтобы посетить различные департаменты.
Прежде чем представить предложение вышестоящему руководству, 
провинциальное правительство несколько раз пересматривало и улучшало 
его. Высшие руководители прочитали план и доложили Железному Кулаку Чжу.
 После того как Железный Кулак Чжу прочитал отчет, он вызвал Сюй Чанъюя и
 Чжан Жуйцяна к себе в кабинет, чтобы спросить об этом предложении.
К счастью, Сюй Чаньюй и Чжан Жуйцян участвовали в пересмотре этого 
предложения и были знакомы с деталями. Они смогли ответить на вопросы 
Железного Кулака Чжу.
Железный Кулак Чжу был доволен этим планом. Его также очень 
заинтересовали некоторые вещи, упомянутые в предложении. Сельское 
хозяйство всегда было одной из самых важных отраслей промышленности 
Китая, поддерживаемой правительством. Правительство всегда хотело 
обновить и развить эту отрасль, но не могло найти хорошего способа 
сделать это.
В этом предложении говорилось о том, как компания повысит стоимость 
сельскохозяйственной продукции и будет экспортировать свою продукцию за 
пределы своей провинции и даже за границу. Именно этого хотели Железный 
кулак Чжу и правительство. Экспорт имеет решающее значение для растущей 
экономики Китая.
Сюй Чаньюю был 61 год. Согласно действующим правилам, Сюй Чанъюй 
должен был выйти на пенсию в 63 года. Правительство планировало 
перевести его на более спокойную должность или перевести в центральное 
правительство, чтобы он провел оставшиеся дни в правительстве до выхода 
на пенсию. Но, похоже, Сюй Чанъюй не хочет уходить на пенсию. Он все еще
 горел страстью!
Многие люди хотели, чтобы молодые чиновники заняли важные посты в правительстве. Железный кулак Чжу также поддерживал эту идею.
Но он понимает, что эти старые чиновники еще могут многое предложить.
Это предложение для Beidacang Group было хорошо написано. Сюй Чанъюй,
 который предложил этот план, был компетентным человеком. Поскольку 
именно Сюй Чаньюй предложил этот план и хотел стать первым председателем
 этой компании, его нельзя переводить после создания компании. Глава 
провинции Лунцзян не может быть сменен в течение следующих двух лет. Сюй
 Чанъюй также внес значительный вклад в прошлое. Железный кулак Чжу 
решил позволить ему оставаться на этой должности до выхода на пенсию. 
Когда Железный Кулак Чжу спросил Сюй Чанъюя, хочет ли он оставаться на 
своей должности до выхода на пенсию, Сюй Чанъюй без колебаний 
согласился. Из слов Железного Кулака Чжу Сюй Чанъюй понял, что его не 
повысят. Но то, что он сможет сохранить свою нынешнюю должность, было 
для него достаточно.
Кроме того, Сюй Чаньюй был полон надежд на эту Beidacang Group. Он очень хотел, чтобы эта компания развивалась.
Если компания станет сильной и значительной, это будет идеальным 
завершением карьеры Сюй Чэнъюя. После выхода на пенсию он сможет с 
гордостью рассказывать всем, что сделал для провинции Лунцзян и Китая!
При поддержке Железного Кулака Чжу это предложение было обсуждено на 
заседании Главного управления Государственного совета. Сюй Чэнъюй и Чжан
 Жуйцян имели возможность принять участие в заседании, чтобы ответить на
 все вопросы.
Сюй Чэнъюй знал многих участников совещания. В конце концов, он тоже 
был высокопоставленным чиновником. Он работал со многими из собравшихся,
 но Чжан Жуйцян был для них новым лицом. У многих руководителей 
сложилось хорошее впечатление о Чжан Жуйцяне. Они считали его способным.
Когда Чжан Руйцян объяснял предложение всем лидерам на встрече, 
нашелся один человек, который был недоволен этим предложением. Это был 
руководитель из Министерства сельского хозяйства.
Этот руководитель Министерства сельского хозяйства понимал, что даже
 если Министерство сельского хозяйства сможет владеть частью акций 
компании, то большая часть прибыли будет забираться компанией.
Сюй Чаньюй объявил, что в будущем будут выплачиваться дивиденды, и 
пообещал, что дивиденды будут выше, чем доходы Министерства сельского 
хозяйства в прошлом. Но этот лидер все еще считал, что это неправильно.
Государственные фермы должны быть самым решающим фактором в этой 
компании. Министерство сельского хозяйства должно возглавлять эту 
компанию. Если правительство провинции Лунцзян создаст эту группу 
Beidacang, то Министерство сельского хозяйства потеряет свою власть над 
фермами.
У этой компании был большой потенциал, и большая часть ее будущих 
доходов пойдет в карман правительства провинции Лунцзян. Сюй Чанъюй 
говорил так, будто Министерство сельского хозяйства использует их в 
своих интересах. Это было слишком. Сюй Чанъюй дал им слишком мало акций.
 Вы все не должны получать большинство акций только потому, что вам всем
 пришла в голову эта идея! Остальные руководители не возражают. В конце 
концов, создание этой компании не сильно их затронуло. Кроме того, когда
 Железный Кулак Чжу говорил ранее, он поддержал это предложение. Другие 
лидеры также считают, что группа Beidacang Group выглядит перспективной.
 Они не нашли причин для возражений. Большинство из тех, кто не 
согласился с этим предложением, тоже молчали, потому что кто-то высказал
 свои возражения раньше них.
Чжан Руйцян начал разбираться со всеми возражениями и объяснил 
важность этой компании для провинции Лунцзян. Он пытался сказать, что 
именно они придумали эту идею и именно они должны ее реализовать. Вы не 
имеете права забирать у нас этот проект.
После нескольких раундов обсуждений Железный Кулак Чжу пришел к 
выводу и объявил, что правительство провинции Лунцзян возглавит этот 
проект Beidacang Group. Центральное правительство также поможет этой 
компании, предоставив специальные субсидии и 1 млрд. юаней.
Сумма, выделенная центральным правительством, была далека от 
заявленного в предложении стартового капитала в 10 миллиардов. 
Правительство провинции Лунцзян соберет 5 миллиардов самостоятельно, а 
затем получит 1,5 миллиарда кредита от банка. Этого должно быть 
достаточно для создания компании. Если в будущем у компании не будет 
хватать средств, она сможет продолжать получать кредиты в банках или у 
центрального правительства. ……
После двухмесячного посещения различных департаментов и министерств, 
наконец, было получено разрешение, и Министерство финансов выделило 
средства. Сюй Чанъюй остался в Пекине, чтобы просить дополнительные 
субсидии, а Чжан Жуйцян вернулся в город Бин. Через 3 дня группа 
Beidacang была зарегистрирована и начала свою деятельность!
Примечания переводчика:
Генеральный офис Государственного совета
Прочитать предварительные главы
Уровень $5
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $10
Доступ к 10 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 4 предварительным главам «Сила и богатство».
Уровень $20
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $50
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $75
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $99.99
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Мы высоко ценим вашу поддержку.

    
  





  


  

    
      Компания BeidacangGroup была создана и начала свою деятельность. 
Сначала нужно было решить вопрос о том, чтобы разрешить государственным 
хозяйствам инвестировать в эту компанию. В стране было более 100 
государственных хозяйств, и площадь земли в каждом хозяйстве и 
численность населения были разными.
Было слишком много мелких ферм, и Beidacang Group пришлось изменить 
свою стратегию. Контролирующие государственные органы создадут свои 
собственные компании. Таким образом, компании, созданные 9 бюро 
Министерства сельского хозяйства, станут дочерними предприятиями группы 
Beidacang, а после использования принадлежащих им ферм они смогут 
инвестировать в компанию. Во время оценки стоимость государственных ферм
 была очень низкой, что снизило долю акций, которыми могло владеть 
Министерство сельского хозяйства.
BeidacangGroup также не смогла получить желаемые леса. Это было 
связано с тем, что несколько лет назад в провинции Лунцзян была создана 
государственная лесная компания. Провинциальное правительство также 
знало об этой компании.
Но они хотели получить поддержку Центрального правительства для 
приобретения этой компании. Но это предложение встретило решительный 
отпор со стороны Государственного управления лесного хозяйства. 
LongjiangForestryGroup была первой в Китае экспериментальной компанией в
 этой отрасли, и дела у нее шли хорошо. Как эта компания может 
объединиться с вами?
В предложении СюйЧаньюя упоминались планы развития лесной 
промышленности. Лесопромышленная группа «Лунцзян» также входила в состав
 провинции Лунцзян. Руководители Государственного управления лесного 
хозяйства считали, что они сами смогут реализовать планы Сюй Чанъюя. В 
конце концов, они все равно будут платить налоги провинциальному 
правительству.
В своем предложении вы упомянули о преимуществах слияния и единого 
управления. Но мы можем сотрудничать. Наша лесопромышленная группа 
Longjiang может сотрудничать с BeidacangGroup. Сейчас мы также 
занимаемся производством строительных материалов, мебельного брендинга, 
лесных продуктов питания, трав, плантаций и т.д. Нам не нужно, чтобы 
провинция Лунцзян вмешивалась в нашу деятельность.
Создание Beidacang Group позволило правительству провинции Лунцзян 
извлечь большую выгоду. Они получили финансирование от центрального 
правительства и контроль над государственными фермами. Лесопромышленная 
группа Лунцзян также получила выгоду от Beidacang Group.
Правительство провинции Лунцзян хотело расширить свои полномочия над 
LongjiangForestryGroup, но безуспешно. Однако Сюй Чаньюй заручился 
поддержкой некоторых высокопоставленных лиц. Он получил разрешение на 
сотрудничество с Лунцзянской лесопромышленной группой и право принимать 
окончательные решения по их сотрудничеству.
Реализовать этот план было бы утомительно, но, к счастью, в 
правительстве провинции было много талантливых сотрудников. Они смогли 
создать основной каркас этого предложения. Они прогнозировали, что в 
этом году понесут некоторые потери. Но для них было важнее создать 
суббренды именно сейчас.
Все считали, что зерновые и мясные продукты могут просто использовать
 бренд Beidacang. Бренд Beidacang Baijiu также был объединен с Beidacang
 Group.
Также были приобретены все более мелкие фабрики Baiji. Это было 
сделано для того, чтобы сосредоточиться на едином бренде и развивать 
его.
Представители правительства провинции обсудили и решили, что бренд 
Beidacang должен включать говядину, баранину, свинину, птицу, муку, 
байцзю и т.д. продукты. В провинции все еще существует множество брендов
 сельскохозяйственной продукции. К ним относятся Baobrand бобовой пасты,
 риса Wu Chang и т.д.
Но по поводу сахара и соевого масла мнения разделились. Все местные 
предприниматели хотели, чтобы их бренды были выбраны Beidacang Group. 
Они хотели устранить другие бренды и остаться единственным брендом. Но 
все эти бренды были совсем не известны. Все эти бренды были неизвестны 
даже в провинции Лунцзян, не говоря уже о Северо-Восточном регионе. 
Только некоторые потребители слышали об этих брендах в своих городах.
Какая же марка соевого масла и сахара наиболее известна в провинции Лунцзян и во всей стране? Бренд «Тай Хуа»!
Из-за бренда Tai Hua другие местные бренды были неизвестны 
потребителям. Это также связано с тем, что до появления бренда Tai Hua у
 этих компаний не было понятия о брендинге. Для них эти продукты были 
товарами первой необходимости, и потребителям не нужно было выбирать 
бренды. После появления на рынке масла TaiHua Premium Cooking oil и 
сахара Tai Hua Pure Sugar, эти компании увидели эффект брендинга и 
начали развивать свои собственные бренды, но было уже слишком поздно.
СюйЧанъюй не был доволен ни одним из этих брендов. Никто о них не 
слышал, и какая разница между использованием их брендов и созданием 
нового бренда? С таким же успехом они могли бы использовать Beidacang в 
качестве своего бренда!
Но кто-то воспротивился этому предложению. У бренда Beidacang было 
слишком много продуктов. Мясо, мука, алкоголь, а если добавить сахар и 
растительное масло, то это будет тоодиверсификация. Кроме того, была еще
 одна проблема. Они будут конкурировать с брендом Tai HuaBrand! Бренд 
Tai Hua также продавал растительное масло, сахар, свинину и продукты, 
связанные со свининой. Они будут продавать те же продукты и должны будут
 конкурировать с Tai Hua.
Они столкнутся с большой головной болью — как конкурировать с Tai Hua Processed FoodCompany.
Компания Tai HuaProcessed Food Company уже открыла филиалы в трех 
северо-восточных провинциях и некоторых южных провинциях. Их каналы 
распределения и брендинг намного опережали Beidacang Group. Как они 
могут победить эту компанию?
Сюй Чэнъюй нахмурился. Почему вы не упомянули об этом до создания Beidacang Group? Как мы собираемся решить этот вопрос?
Никто не мог ответить на вопросы Сюй Чанъюя. Неужели им придется 
конкурировать с компанией Tai HuaProcessed Food Company? Просто 
посмотрите на супермаркеты Tai Hua, и вы узнаете, насколько известен 
бренд Tai Hua.
Смогут ли они даже победить такой известный бренд? Все они знали, что
 босс Tai Hua ProcessedFood Company был также одним из акционеров Bing 
City Machinery Company. Он также является отцом Фэн Юя.
Когда все они подумали о Фэн Юе, они поняли, что проиграют. Все 
продукты Фэн Юя продавались как горячие пирожки! Они, несомненно, будут 
побеждены.
Жаль, что Чжан Жуйцян не занимал никаких должностей в Beidacang 
Group. Если бы Чжан Жуйцян мог представлять Beidacang Group, чтобы 
поговорить с Фэн Юем, тогда эта проблема могла бы быть решена. Все в 
провинциальном правительстве знали, что Чжан Жуйцян и Фэн Юй были 
близки. Это был открытый секрет.
Если они заставят Чжан Жуйцяна вести переговоры с Фэн Юем, несмотря 
на то, что он не занимал никакой должности в Beidacang Group, это 
покажет, насколько они бесполезны.
В этот момент кто-то слабо поднял руку.
«У вас есть какие-нибудь предложения?» Сюй Чанъюй был открыт для любых предложений.
«Не можем ли мы сотрудничать с компанией Tai Hua Processed Food Company?»
«Сотрудничество? Как мы будем с ними сотрудничать? Как с Bing City 
Machinery Company? После того, как мы с ними сотрудничаем, они 
становятся главным акционером». Кто-то сразу же выступил против этого 
предложения.
Это было похоже на то, как если бы ребенок пошел в школу, а его фамилия стала бы такой же, как у учителя.
Хотя ребенок получил образование и смог зарабатывать деньги, этот ребенок больше не был их сыном!
«Как такое возможно?! Сколько стоит наша Beidacang Group и сколько 
стоит TaiHua Processed Food Company? Более того, я говорю, что мы 
сотрудничаем с ними, а не сливаемся с ними. Это похоже на то, как мы 
работаем с LongjiangForestry Group».
«Объясните подробнее». Сюй Чанъюй заинтересовался.
«Мы можем сотрудничать в развитии бренда. Марка сахара и 
растительного масла «Тай Хуа» известна? Наш сахар и растительное масло 
могут продаваться под их маркой». Подождите. Давайте сначала уточним. Мы
 можем добавить наш бренд Beidacang над брендом Tai Hua на упаковке! 
Таким образом, потребители будут думать, что бренд Tai Hua был 
приобретен группой Beidacang. Потребители будут вспоминать о Beidacang 
Group, когда будут покупать продукцию Tai Hua!». Все в зале заседаний 
зааплодировали. Эта стратегия может быть злой, но если они добьются 
успеха, это решит все их проблемы!
Прочитать предварительные главы
Уровень $5
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $10
Доступ к 10 предварительным главам «Необыкновенного гения» и 4 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $20
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $50
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $75
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $99.99
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Мы высоко ценим вашу поддержку.

    
  





  


  

    
      «Мне называть вас менеджер Ниу или директор Ниу?»
«Хахаха, я здесь, чтобы поговорить о бизнесе с вами, как с 
генеральным директором Beidacang Group. Вы можете называть меня просто 
Менеджер Ниу или Старый Ниу». ответил Ниу Кун.
Фэн Юй почувствовал, что этот Ню Кун лишь притворяется дружелюбным. 
Он просто хотел быть ближе к Фэн Юю. Должно быть, он что-то задумал.
«Говоришь о делах? О каком бизнесе?»
«Сотрудничество Beidacang Group с Tai HuaProcessed Food Company!»
«Менеджер Ниу, я думаю, вы ошиблись. Tai Hua Processed Food Company — не моя компания». спокойно ответил Фэн Юй.
«Мы связались с вашим отцом, но ваш отец, похоже, не заинтересован в 
том, чтобы разбираться со всем этим. Менеджер Чжан находится в Тяньцзине
 по работе и вернется не скоро. Поэтому я могу только искать вас». Ниу 
Кун также чувствовал себя расстроенным. Справиться с Фэн Синтай было 
проще, чем с Фэн Юем.
Но Фэн Синтай сказал Ниу Куну, что он восстанавливается в больнице и у
 него нет времени на все это. Он попросил Ниу Куна поискать Фэн Юя или 
Чжан Мина. Черт. Ты остаешься в больнице своей невестки. Лучшая больница
 в северо-восточном регионе, а за тобой круглосуточно ухаживают две 
медсестры. Вы хотите сказать, что у вас нет времени?!
Провинциальное правительство связалось с Чжан Мином, но Чжан Мин был в
 Тяньцзине и вернется только через две недели, поэтому им пришлось 
искать Фэн Юя.
«Какого сотрудничества вы все хотите?» спросил Фэн Юй.
Это было обычное сотрудничество, поскольку обе компании занимались 
сельскохозяйственной продукцией. Фэн Юй также хотел сотрудничать с 
Beidacang, но Чжан Руйцян ему отказал. Чжан Руйцян беспокоился, что Фэн 
Юй захватит Beidacang Group.
«Менеджер Фэн, группа Beidacang хотела бы сотрудничать с компанией Tai Hua Processed Food Company».
Сотрудничество с брендом? Совместное брендирование? Черт! Эти правительственные чиновники также знают о совместном брендинге?
В будущем сотрудничество брендов было обычным делом. Например, 
FAW-Volvo, Panasonic-Wuxi Little Swan и т.д. Преимущества такого 
сотрудничества заключались в использовании преимуществ бренда друг друга
 для повышения узнаваемости собственного бренда. Но критерием такого 
сотрудничества было то, что оба бренда должны быть равны и выигрывать 
друг от друга. Фенг Юдо не думает, что Tai Hua Processed Food Company и 
Tian Peng Pigs могут получить какую-либо выгоду от Beidacang Group. Это 
сотрудничество принесет пользу только BeidacangGroup!
Если бы Beidacang Group была на рынке в течение нескольких лет и была
 известна во всей стране, тогда не было бы никаких проблем для этого 
сотрудничества. Фэн Юю нужно только убедиться, что бренд TaiHua должен 
быть впереди Beidacang Group в их сотрудничестве.
Но сейчас? Ты шутишь?!
«Менеджер Ниу, вы шутите со мной? Как можно сравнивать наш бренд Тай Хуа с Beidacang Group?» целенаправленно спросил Фэн Юй.
Ниу Кун знал, что Фэн Юй саркастически шутит и пытается сказать, что Beidacang не подходит для сотрудничества с Tai HuaBrand!
«Менеджер Фэн, начальный капитал нашей группы Beidacang составляет 5 
миллиардов. Мы являемся крупной компанией по производству 
сельскохозяйственной продукции. В будущем мы еще больше увеличим наш 
капитал».
Фэн Юй немедленно поднял руку, чтобы остановить Ню Куня от 
хвастовства. «Я знаю о Beidacang Group больше, чем ты. BaidacangGroup 
может быть создана только благодаря моим предложениям. Я буду честен с 
вами. Начальный капитал Beidacang Group может быть большим, но на самом 
деле эта компания — пустая оболочка. Центральное и провинциальное 
правительство может вложить в эту компанию большие средства. Но проблема
 с фондом компании в том, что его недостаточно! Ты смеешь говорить мне, 
сколько денег у Beidacang Group?».
Хочешь похвастаться передо мной? Это потому, что вас поддерживает 
правительство. Если это частная компания, мне даже не нужно 3 месяца, 
чтобы заставить вас всех закрыться! Самый большой недостаток этой 
компании — это фонд!
Деньги, выданные высшим руководством, должны были быть использованы 
для приобретения оборудования, а затем для приобретения небольших 
заводов. Они будут тратить свои деньги с удовольствием». Фэн Юй слышал, 
что был небольшой завод по производству растительного масла, который 
стоил не более 100 000 юаней, а люди из BeidacangGroup потратили более 1
 миллиона, чтобы приобрести его!
Неудивительно, что в прежней жизни Фэн Юя существовала поговорка. 
Правительство и государственные компании не знают, как тратить деньги. 
Даже 10 миллиардов юаней им не хватит!
В прошлой жизни Фэн Юй слышал, что люди любят заключать сделки с 
правительством. Что-то, что стоит десятки тысяч, можно продать им за 
несколько сотен тысяч. Кроме того, бизнесмены могли купить у 
правительства товаров на несколько миллионов, заплатив всего несколько 
сотен тысяч!
Что-то было не так с этой компанией! Если это была не коррупция, 
значит, эти люди были бесполезны. Они не проверили, не обманули ли их.
Но независимо от причин, Beidacang Group была проигравшей стороной.
Если бы Beidacang Group управлялась компетентными чиновниками или кем-то способным, то Beidacang Group смогла бы быстро расти.
Но сейчас Фэн Юй чувствовал, что Beidacang Group появилась слишком 
рано. Это было не очень хорошо, так как большинство правительственных 
чиновников все еще придерживались старого мышления. Им еще предстояло 
пережить массовые увольнения 1997 года, и Beidacang Group придется 
столкнуться со многими трудностями, прежде чем она сможет стать всемирно
 известной компанией.
Но для Beidacang Group было важно сотрудничать с Tai Hua 
ProcessedFood Company, если они хотят стабильного роста на начальном 
этапе. Узнаваемость их бренда будет расти быстрыми темпами благодаря 
такому сотрудничеству, и это был самый дешевый метод.
Фэн Юй был прав. У Beidacang Group нет денег. Если бы у них были 
деньги, они бы разместили рекламу по всему Китаю и создали бы свой бренд
 в течение нескольких месяцев.
Сотрудничество с брендом позволит устранить одного сильного 
конкурента, а также продвигать бренд наиболее эффективным способом. Это 
было лучшее решение, которое Beidacang Group имела на данный момент.
Но Фэн Юй, похоже, не был заинтересован, и Ниу Кун не мог смириться с
 таким отношением Фэн Юя. Но он должен был терпеть Фэн Юя, так как он 
должен сделать это сотрудничество успешным!
«Менеджер Фэн, у нашей группы Beidacang есть богатый источник 
сельскохозяйственных ресурсов. Кроме того, разве вы не хотите, чтобы 
компания Tai HuaProcessed Food Company развивалась? Мы будем 
сотрудничать не только в брендинге. Мы можем сотрудничать во многих 
областях». Ниу Кунь снова попытался убедить Фэн Юя.
Фэн Юй был заинтересован в сотрудничестве в других областях. 
Основными продуктами компании Tai Hua Processed Food Company были Tian 
PengPigs, Tai Hua Animal Feeds и, наконец, Tai Hua Premium Soybean oil. 
Другие продукты, такие как окорок Тянь Пэн и т.д., были лишь побочными 
продуктами свиней Тянь Пэн.
Но это было существенное отличие от той мясной империи, которую Фэн 
Юй хотел построить в прошлом. Кроме того, бренд Tian Peng мог 
производить только продукты, связанные со свининой.
Тянь Пэн Хам представил продукты из куриного мяса, но продажи были 
не очень хорошими. Чжан Минг даже спросил Фэн Юя, не стоит ли им 
зарегистрировать бренд типа Bull Demon King для продуктов из говядины!
Фэн Юй также не знает, сработает ли это. Свиньи Тянь Пэн смогли 
получить широкое распространение по всему Китаю, потому что в прошлом 
была нехватка свинины. Свинина также была самым распространенным мясом у
 китайцев. Это было связано с тем, что в свинине больше жиров и она 
вкуснее.
Но в последнее время в городах все больше людей покупают постное 
мясо. Если группа Beidacang будет поставлять компании Tai Hua Processed 
Food Company говядину и баранину для продажи в супермаркетах Tai Hua, 
это принесет большую прибыль.
«Как вы хотите сотрудничать? Я слушаю».
Примечания переводчика:
Массовое увольнение в 1990-х годах
Бык Король Демонов
Прочитать предварительные главы
Уровень $5
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $10
Доступ к 10 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 4 предварительным главам «Сила и богатство».
Уровень $20
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $50
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $75
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $99.99
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Мы высоко ценим вашу поддержку.

    
  





  


  

    
      «У нашей группы «Бэйдакан» есть фермы по разведению и выращиванию 
всех видов культур. Это то, что нужно компании Тай Хуа по производству 
продуктов питания, верно?»
Фэн Юнодэд. Он был прав. У Tai Hua Processed Food Company есть только
 свинофермы. Свиноферма TianPeng. Самая известная современная свиноферма
 в Китае.
«У нас больше преимуществ в этой области. Во всем Китае или даже в Азии у нас самое большое преимущество, верно?»
Фэн Юйшук покачал головой. «Это после того, как Beidacang Group 
выросла и развилась. Но сейчас, разве ваши фермы по разведению коров и 
коз могут сравниться с северо-западным регионом? Могут ли ваши фермы по 
выращиванию зерновых сравниться с Шаньдунским регионом? Не говорите об 
Азии. Вы все еще даже не лучшие в Китае».
Это были переговоры. Фэн Юй должен был облить другую сторону холодной
 водой. Если Фэн Юй соглашался со всем, что говорила другая сторона, то 
он позволял другой стороне ставить все условия.
Менеджер Фэн, вы не можете так говорить. У нас самая большая площадь и потенциал.
Это лишь вопрос времени, когда мы станем крупнейшей компанией по 
производству сельскохозяйственной продукции в Азии». сказал Ню Кунь. Он 
был слегка взбешен тем, что сказал Фэн Юй.
«Возможно. Продолжайте». Фэн Юй пожал плечами. Восстановление лесов и
 пастбищ, сохранение водно-болотных угодий и т.д. сократило количество 
ферм в провинции Лунцзян. Пустыри, которые возделывались сейчас, 
придется вернуть в исходное состояние через 10 лет.
«У нас разнообразная продукция, а у компании Tai Hua Processed Food 
Company только несколько видов продукции. Поэтому мы хотим сотрудничать с
 нашими брендами. Мы будем печатать бренды обеих компаний на упаковке 
всех наших продуктов. Таким образом, мы сможем помочь друг другу 
увеличить влияние бренда».
«Подождите. Помочь друг другу увеличить влияние бренда? Какое влияние
 на бренд вы все имеете? Как вы все собираетесь помочь нашему бренду? 
Даже в провинции Лунцзян ваши бренды не так известны, как мой, не говоря
 уже об остальной части страны. Наша продукция экспортируется даже в 
Европу и Юго-Восточную Азию!»
Tian PengHam экспортировался в Гонконг, а это считается Юго-Восточной
 Азией. Он также продавался в Москву, а Москва считается Европой!
«Менеджер Фэн, торговыми точками нашего бренда будут продукты из 
Черноземья и современного сельского хозяйства, селекции и зеленого 
экологического земледелия. Другой такой компании в Китае нет».
А? Теперь есть понятие «зеленое экологическое земледелие»? Зеленое 
экологическое земледелие может быть также известно как безопасная, 
органическая и зеленая сельскохозяйственная продукция. В начале 1990-х 
годов в Китае был такой пищевой стандарт, логотип и название Green Food.
 Но люди тогда были бедными, и никого не волновало, является ли еда, 
которую они едят, зеленой или органической. Все, чего они хотели, — это 
набить свои желудки.
Но сейчас все было иначе. За последние два года средняя зарплата 
сильно выросла. Самая высокая зарплата была в частных и зарубежных 
компаниях.
Многие люди там получали более 1 000 юаней ежемесячно. Некоторые руководители получали более 10 000 юаней.
В эти несколько лет экономика Китая быстро развивалась, увеличилось 
число частных компаний. Богатых людей становилось все больше, и они 
начали уделять внимание здоровью своих детей. Это было время для 
продвижения экологически чистых продуктов питания и захвата доли рынка.
Фенг Юхад не ожидал, что кто-то из Beidacang Group предложит 
продавать свои продукты с помощью этикеток «Зеленой пищи». Похоже, что 
на государственных предприятиях еще много умных людей.
«Зеленое» экологическое сельское хозяйство — это хорошая точка 
продаж. Но можете ли вы все получить сертификат на экологически чистые 
продукты питания?» спросил Фэн Юй у Ниу Куня.
«Наши фермы отвечают экологическим требованиям. Процессы, 
производство, гигиена, качество и т.д. соответствуют всем требованиям. 
Мы, конечно, легко получим этот сертификат. Мы уже подали заявку, и 
одобрение должно быть получено в этом месяце». НиуКун уверенно 
улыбнулся.
Они были государственным предприятием, и этот сертификат был выдан 
Министерством сельского хозяйства. Это все их собственные люди. Даже 
если бы возникли какие-то проблемы, они бы все скрыли!
«Хорошо. Я очень заинтересован в этом зеленом экологическом сельском 
хозяйстве. Но мы также можем подать заявку на сертификацию. Этой причины
 недостаточно, чтобы я согласился на сотрудничество».
Фэн Юбэ верил, что и сам сможет получить сертификат. Если кто-то в 
правительстве специально помешает ему получить этот сертификат, он 
добьется того, что этого человека уволят из правительства!
«Кроме того, мы являемся государственным предприятием, которое 
финансируется центральным правительством. Мы — первая компания и будем 
устанавливать эталон для отрасли. У нас гораздо больше субсидий, чем у 
всех вас. Если на вашей продукции будет напечатан наш логотип и бренд, 
вы сможете пользоваться налоговыми субсидиями. Это большое 
преимущество».
«Тогда вы можете сказать мне, сколько налоговых льгот мы получим, если напечатаем ваш логотип на упаковке?
Кроме того, законно ли это? Я не хочу в будущем попасть в 
неприятности из-за уклонения от уплаты налогов». Фэн Юй посмотрел на Ниу
 Куня уголком глаза.
Налоговые льготы и субсидии не зависели от марки товара. Они были 
основаны на компаниях. Beidacang Group могла пользоваться налоговыми 
льготами, но Tai HuaProcessed Food Company не имела на них права. Если 
Фэн Юй поверит словам Ниу Куня, а в будущем кто-нибудь сообщит об этом, 
его компания попадет в беду!
«С нами это будет законно!»
«Это ты так говоришь. Честно говоря, я не доверяю тебе!» Фэн Юй прямо сказал Ниу Куну.
Ню Кун немного смутился, но продолжил: «Мы позволим вашей компании 
продавать всю нашу продукцию. Прибыль от этой сделки должна быть 
довольно высокой».
«Это верно. Если это будет вся продукция Beidacang Group, то прибыль 
будет очень высокой. Но вы все всегда можете искать кого-то другого в 
качестве главного дистрибьютора. Можете ли вы сами организовать каналы 
сбыта? Если я не буду помогать вам продавать вашу продукцию, вся ваша 
продукция будет храниться на ваших складах!». Вы хотите использовать 
этот вопрос для переговоров со мной? Если я не помогу вам всем продать 
вашу продукцию, ваши потери будут значительными!
«Менеджер Фэн, разве мы не договорились об этом в прошлый раз?»
«Раз мы уже договорились, почему ты все еще поднимаешь этот вопрос?» 
Фэн Юй посмотрел на Ниу Куна. Использовать условие, которое было 
согласовано обеими сторонами, чтобы снова вести переговоры? У тебя 
что-то не так с мозгами?
«Менеджер Фэн, это сотрудничество будет взаимовыгодным для обеих 
наших компаний. Экологически чистое сельское хозяйство и поставки 
сырьевых ингредиентов вашей компании показывают, что мы будем вашим 
лучшим партнером!»
Если TaiHua Processed Food Company и Beidacang Group смогут 
сотрудничать, Tai HuaProcessed Food Company получит стабильные поставки 
сырья. Спрос на корма для животных вырос, и для производства кормов 
необходимы зерновые. «Мы можем сотрудничать.
Но вы все подумали о том, как мы будем сотрудничать?» спросил Фэн Юй.
Ниу Кунвас обрадовался. «Мы уже обсуждали этот вопрос. Сейчас 
компания Tai Hua Processed FoodCompany производит и продает свою 
собственную продукцию. Упаковка должна быть изменена. Бренд и название 
нашей компании должны быть напечатаны над вашим брендом. Все ваши 
рекламные объявления также должны содержать название и логотип нашей 
компании».
Ню Кунэ с воодушевлением рассказал Фэн Юю обо всех своих требованиях.
 Но, проговорив некоторое время, он заметил, что Фэн Юй не произносит ни
 слова. Он поднял голову и увидел, что Фэн Юй усмехается.
«Менеджер Ниу, я что, похож на дурака?!»
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      Ниу Кунь был ошеломлен, когда услышал, что сказал Фэн Юй. Фэн Юй был зол.
«Менеджер Фэн, что вы имеете в виду? Я обсуждаю с вами это 
сотрудничество». спросил Ниу Кун. «Сотрудничество? О каком 
сотрудничестве вы говорите? У Beidacang Group сейчас нет никакой 
продукции, не говоря уже об известности бренда. Зеленое сельское 
хозяйство все еще не внедрено. И все же, вы все хотите напечатать свой 
бренд и логотип перед моим брендом? Вы действительно думаете, что я 
соглашусь?» холодно спросил Фэн Юй. Фэн Юй подумал, что сотрудничество 
касается урожая после сбора или продукции, которую они произведут еще 
через два месяца. Тогда они поменяют упаковку своей продукции и обсудят 
мелкие детали.
Фэн Юйдо не возражает против того, чтобы Beidacang Group 
воспользовалась его преимуществами. В любом случае, бренд Beidacang 
Group будет известным в будущем. Тогда будет легче дозировать 
продвижение.
Если Фэн Юй сможет получить долю в Beidacang Group, его прибыль будет выше.
Но Фэн Юй не ожидал, что этот Ниу Кун окажется таким бессовестным. Им
 нечего было предложить взамен, и они хотели, чтобы Фэн Юй рекламировал 
их бренд для них. Что за добавление бренда и логотипа Beidacang во всю 
их рекламу? Они смеют выдвигать такие требования?
«Менеджер Фэн, это сотрудничество. Конечно, вы должны немного уступить». Ниу Кун бесстыдно сказал.
«Правда? Тогда что вы можете предложить взамен? Вы собираетесь 
платить мне за рекламу? Если вы все будете платить за рекламу, мы все 
равно сможем договориться».
«Сколько вы заплатите за рекламу? Достаточно ли 1 миллиона юаней?» 
Ниу Кун показал один палец и сказал, что это значительная сумма.
Фэн Юйтук взглянул на него. Проклятье. Вы все так много заплатили за 
бесполезную маленькую фабрику, а когда дело доходит до самого 
необходимого, вы готовы заплатить только солидную сумму?
1 миллион? В этом году плата за рекламу на CCTV снова выросла. За 
верхний рекламный слот платили более 30 миллионов юаней. Компании Фэн Юя
 потратили более 100 миллионов юаней только на рекламные слоты! Даже 
рекламные слоты компании Tai Hua ProcessedFood Company в непиковые часы 
стоили 6 миллионов в год. Вы хотите рекламироваться только на 1 миллион?
«Мы потратили несколько миллионов на рекламу в системе 
видеонаблюдения. Мы разделим расходы поровну. 4 миллиона юаней. Вы все 
также получите выгоду от маркетинга нашего бренда и тоже должны за это 
заплатить. За это я возьму с вас 2 миллиона. Я не буду подсчитывать все 
остальные расходы. Просто дайте мне 6 миллионов, и все упаковки всех 
продуктов компании Tai Hua Processed Food Company будут изменены».
«Что? 6 миллионов? Менеджер Фэн, вы шутите со мной? Я знаю, что 
рекламные слоты на CCTV стоят дорого. Но даже если бы вы потратили 
несколько миллионов, в этом году прошло уже более 6 месяцев. Если мы 
усредним затраты, то они составят менее 2 миллионов. Кроме того, какой 
маркетинг бренда требует 2 миллиона?!» воскликнул Ниу Кун.
«Хорошо. Я возьму с вас 2 миллиона юаней за рекламу на CCTV. Я могу уступить», — великодушно сказал Фэн Юй.
«Давайте поговорим о маркетинге бренда. У вас пока нет никаких 
продуктов, и у вас нет возможности продвигать свой бренд. Без нашей 
продукции вы не можете заниматься рекламой. Наша продукция уже хорошо 
известна на рынке, и не кажется ли вам, что печать названия вашего 
бренда на упаковке нашей продукции — это форма маркетинга для вашего 
бренда? Когда потребители будут покупать нашу продукцию, они будут знать
 вашу марку. Вы все не выиграете от этого? Вы знаете, насколько 
популярна наша продукция? Вы все получите от нас огромное преимущество!»
«Подождите, менеджер Фенг. Я уже заплатил за рекламу. В эту сумму 
должны входить все расходы на маркетинг. Кроме того, когда я согласился 
заплатить вам 2 миллиона за рекламу на CCTV?» Ниу Кун сходил с ума. Ему 
было трудно следовать за Фэн Юем в этих переговорах. Он чувствовал, что в
 этих переговорах ему ничего не светит.
«Это за рекламу на телевидении. Как это может быть то же самое, что 
использовать наш бренд для маркетинга? Вы знаете, что такое маркетинг с 
использованием физических товаров? Я знаю, что вы не понимаете, о чем я 
говорю. Вы вообще не знаете, как вести бизнес. Неудивительно, что дела 
всех компаний Министерства сельского хозяйства идут так плохо». сказал 
Фэн Юй.
Ниу Кунт сделал несколько глубоких вдохов. Он посмотрел вниз, и его 
работу раскритиковал сопляк лет двадцати пяти. В прошлом он бы проучил 
этого сопляка или просто ушел. Но теперь он не мог уйти. Развитие 
Beidacang Group все еще нуждалось в помощи Фэн Юя.
В Beidacang Group Ниу Кун мог быть заменен в любой момент. Но Фэн Юй 
был незаменим! Если они рассорятся, то в результате он потеряет 
должность генерального директора и, возможно, даже должность директора 
бюро министерства сельского хозяйства Лунцзяна! Фэн Юй останется большим
 боссом, и с ним ничего не случится!
«Тогда вы можете сказать мне, как вы получили эту цифру?»
«Знания ценны. Почему я должен рассказывать тебе, ничего не получая 
взамен? Я могу просто сказать вам прямо. Вы хотите сотрудничать с 
брендом? Нет проблем. Хотите, чтобы мы изменили упаковку? Это тоже 
хорошо. Деньги!
Заплати мне, если нет, сотрудничество прекращается!»
«Менеджер Фэн, наши переговоры шли так хорошо, как же так получилось?» Ниу Кун попытался сменить тему.
«Спроси себя сам». ответил Фэн Юй. «Менеджер Фэн, можем ли мы снова обсудить это сотрудничество с самого начала?»
«Конечно.» Фэн Юй улыбнулся и согласился. Ниу Кун был вне себя от 
радости. Когда он уже собирался изложить свои условия, Фэн Юй спросил: 
«С чего мы начнем?»
«Давайте начнем с сотрудничества наших брендов».
Фэн Юй покачал головой. «Ты все еще помнишь, какой вопрос ты задал раньше?»
«Какой вопрос?» Ниу Кун был озадачен.
«Фраза перед тем, как я согласился на сотрудничество наших брендов».
«Я не помню, что я сказал».
«Позвольте мне напомнить вам. Вы спросили меня о сотрудничестве брендов».
«Верно. Я спросил вас, что вы думаете, если Beidacang Group и Tai Hua Processed Food Company будут сотрудничать. Вы сказали……».
Прежде чем Ниу Кун успел закончить, Фэн Юй покачал головой и прервал его: «Я отказываюсь!»
Ниу Кун: «……» Что? Разве ты не согласился раньше? Мы начинаем эти 
переговоры снова, и если вы собираетесь отказаться от этого 
сотрудничества, то какой смысл в повторных переговорах?
«Менеджер Фэн, это не то, что вы говорили ранее». Ниу Кун был в панике.
«Это было раньше, а сейчас все по-другому. Люди изменятся».
«Менеджер Фэн, просто скажи мне свои условия. Если я смогу принять 
их, я обязательно соглашусь». Продукция Beidacang Group также будет 
передана вашей компании для продажи. Вы также хотите, чтобы наша 
продукция хорошо продавалась, верно?» Ниу Кун сдался. У него не было 
выбора. Если переговоры сорвутся, он может потерять работу.
Фэн Юй с удовлетворением посмотрел на Ню Куня. «Менеджер Ниу. Не надо
 так говорить. Мы все друзья, мы можем сотрудничать, но только на моих 
условиях!»
Ниу Кун: «……» Мы никогда не сможем быть друзьями только на основании этого предложения!
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      В конце концов, Ниу Кун согласился на жесткие условия Фэн Юя. У него 
не было выбора. Будучи высокопоставленным чиновником, он впервые 
почувствовал, что его подавляет другая сторона в деловых переговорах. 
Раньше такого не случалось.
Фэн Юй и Ниу Кунь только договорились об основных условиях 
сотрудничества. Чжан Мин должен был проследить за остальными деталями. В
 конце концов, Чжан Мин был лучшим человеком, к которому можно было 
обратиться по вопросам, касающимся компании Tai Hua Processed Food 
Company. Кроме того, Фэн Юй было лень продолжать эту дискуссию. Доходы 
были слишком мизерными, чтобы он тратил силы на размышления обо всем 
этом. Вскоре Фэн Юй сможет заработать значительную сумму денег и 
осуществить многие планы. Но перед этим ему нужно было решить кое-что 
важное.
Неважно, сейчас или в будущем, личность гражданина Гонконга была 
удобнее, чем гражданина Китая. Например, ему не нужны визы для посещения
 многих стран.
В эту эпоху было еще больше льгот. В течение следующих 5 лет жители 
Гонконга все еще пользовались большими привилегиями в Китае, чем 
американцы!
Фэн Юй хотел получить гонконгский паспорт!
Но сейчас Фэн Юю было сложнее получить гонконгский паспорт, чем 
другим. Это было связано с тем, что у Фэн Юя было слишком много активов.
Другие могли не знать, сколько их у Фэн Юя. Но за Фэн Юем должны были
 следить высшие чины. Фэн Юй — магнат в Китае, и если он переедет в 
Гонконг, а затем из Гонконга переедет в Великобританию, он вывезет все 
свое состояние в другую страну. Китайское правительство не хочет, чтобы 
это произошло.
Если бы у Фэн Юя был только 1 миллион или несколько миллионов, он бы 
легко мигрировал в Гонконг, и правительство не беспокоилось бы об этом.
Самый простой способ мигрировать — инвестировать в эту страну. 
Разрешения будут выдаваться легко. В эту эпоху Гонконг и многие страны 
приветствуют такого рода иммигрантов. Эти страны на самом деле не 
заботятся о человеке. Им нужно только богатство человека. Еще до 
возрождения Фэн Юя многие страны поощряли миграцию с помощью инвестиций.
 Это было похоже на получение иностранных инвестиций для этих стран.
В прошлой жизни Фэн Юя многие китайские магнаты мигрировали в другие 
страны. Это было большой головной болью для китайского правительства. Но
 ведущим магнатам, тем, кто мог влиять на китайскую экономику, не 
разрешалось переезжать в другие страны. Возможно, эти люди также не 
хотели покидать Китай. В конце концов, они достигли особого статуса в 
Китае. Теперь Фэн Юй оказался в неловком положении. Его планы на будущее
 по-прежнему сосредоточены в Китае, и у него нет намерений менять 
гражданство. Ему нужна была только личность для большего удобства.
Именно поэтому Фэн Юй отправился в Пекин. Он позвонил директору Фангу, чтобы попросить о встрече с Железным Кулаком Чжу.
Был полдень, и когда Фэн Юй встретился с Железным Кулаком Чжу, тот 
еще работал. Этот человек много работал для страны, поэтому Фэн Юй очень
 уважал его.
«Вы говорите, что вам нужно увидеть меня для чего-то очень важного? 
Что это?» спросил Железный Кулак Чжу, массируя переносицу. Он выглядел 
измученным.
«Я хочу мигрировать».
«Что? Ты хочешь мигрировать?!» Железного Кулака Чжу было трудно шокировать. Но то, что сказал Фэн Юй, потрясло его.
Фэн Юй пожертвовал много денег в Китай. Он должен быть патриотом. В 
прошлом Железный Кулак Чжу разговаривал с Фэн Юем, когда тот посещал 
завод Songjiang Motors. Они говорили о важности китайских компаний. 
Почему Фэн Юй хочет эмигрировать именно сейчас?
Неужели Фэн Юй столкнулся с несправедливым обращением? Не может быть.
 Кто посмел обидеть такого магната, как Фэн Юй? Неужели кто-то из 
государственных чиновников пытается захватить компанию Фэн Юя?
«Почему?» сурово спросил Железный Кулак Чжу.
«Не сердитесь. Я не собираюсь мигрировать в США или другие западные 
страны. Я хочу переехать в Гонконг. Причина также проста. Мне нужен 
гонконгский паспорт. Паспорт, который позволит мне путешествовать без 
проблем. Это более удобно для меня. Через несколько дней я еду в США, а 
после этого мне нужно будет посетить Европу, Японию и многие другие 
страны. Китайский паспорт очень неудобен». Фэн Юй ответил спокойно.
«И в этом причина?»
«Да. Мои родители все еще в Китае. Куда я могу бежать? Я просто не 
хочу, чтобы другие люди думали, что я пытаюсь вывести свои активы из 
Китая. На самом деле, мои инвестиции за границей больше, чем мои 
инвестиции в Китае. Думаю, вы все об этом не знаете, верно?».
Железный Кулак Чжу с любопытством посмотрел на Фэн Юя: «Зачем ты мне это рассказываешь?».
«Ничего. Я просто хочу сказать, что хотя я и переезжаю в Гонконг, 
Гонконг станет частью Китая еще через несколько лет, а я все еще китаец.
 Даже в течение этих двух лет я не хочу, чтобы другие воспринимали меня 
как жителя Гонконга. Поэтому я хочу попросить вас об одолжении. Не могли
 бы вы дать мне карточку? Карточку, которая позволит мне остаться в 
Китае навсегда».
Во многих странах есть такие разрешения.
Такая карта представляет собой постоянное место жительства в данной 
стране, и ее владелец находится под защитой закона этой страны. Но это 
не означает, что владелец этой карты является гражданином этой страны. 
Многие китайцы в предыдущей жизни Фэн Юя имели американские грин-карты 
или были постоянными жителями другой страны. Многие китайцы в Китае 
считали, что эти люди больше не являются гражданами Китая. Они перешли 
на сторону врагов и теперь являются иностранцами. Но некоторые из этих 
людей все еще были членами постоянного комитета Всекитайского собрания 
народных представителей! Эти люди все еще были китайскими гражданами, 
только им разрешили остаться в другой стране.
Фэн Юй хотел получить двойное гражданство, но он знает, что Китай не 
признает двойного гражданства. Поэтому он просит только китайскую 
«зеленую карту». Железный кулак Чжу смотрит на Фэн Юя. В таком возрасте 
не должно быть такой зрелости. Он кажется намного опытнее своих 
сверстников. Железному Кулаку Чжу было очень любопытно узнать об этом.
Железный Кулак Чжу изучил Фэн Юя и его семейное прошлое. Семья Фэн Юя
 была типичной и ничем особенным не выделялась. У них не было никаких 
связей с кем-либо за границей.
Фэн Юй получил свой стартовый капитал от медведя! Именно этот медведь
 помог молодому человеку создать бизнес-империю. Еще более шокирующим 
было то, что он смог выяснить только часть активов Фэн Юя. Он не знал, 
что у Фэн Юя есть еще инвестиции за границей!
Если бы этот человек мог работать на правительство, то экономика 
Китая развивалась бы гораздо быстрее. Жаль, что этот молодой человек не 
был заинтересован.
«Не нужно быть таким беспокойным. Вы можете иметь гражданство 
Гонконга и в то же время сохранять свою китайскую национальную 
принадлежность. Это означает, что вы можете иметь два легальных 
паспорта!»
А? Это означает двойное гражданство? Я получаю особые привилегии? «Вы
 хотите сказать, что мне разрешено иметь два гражданства?» переспросил 
Фэн Юй.
«Скоро это будет одна страна. Все будет одинаково. Ты гениален.
Я надеюсь, что вы внесете в нашу нацию больше, чем пожертвования и 
налоги». Железный Кулак Чжу посмотрел на Фэн Юя во все глаза.
Но Фэн Юй ничего не ответил. Он не интересовался политикой. Это было 
не потому, что он не знал о правительственной политике. А потому, что он
 лучше разбирался в финансах, а также потому, что работа в правительстве
 имела слишком много ограничений. Он не любит, когда его ограничивают.
«Если мне предстоит это сделать, то я сделаю все, что в моих силах. В конце концов, я — гражданин Китая!».
«Хахаха, хорошо сказано! Я попрошу кого-нибудь уладить это для вас. 
Ты получишь законный гонконгский паспорт через 3 дня». Железный Кулак 
Чжу был доволен ответом Фэн Юя.
Железный Кулак Чжу посмотрел на спину Фэн Юя, когда тот уходил. Это 
был человек, которого он не мог прочитать. Этот человек появился в 
Китае. Это была удача или нет?
Примечания переводчика:
Зеленая карта
Всекитайское собрание народных представителей
Прочитать предварительные главы
Уровень $5
Доступ к 7 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 2 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $10
Доступ к 10 предварительным главам «Необыкновенный гений» и 4 предварительным главам «Власть и богатство».
Уровень $20
Доступ к 15 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 8 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $50
Доступ к 27 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 20 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $75
Доступ к 35 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 30 продвинутым главам «Сила и богатство».
Уровень $99.99
Доступ к 45 продвинутым главам «Необыкновенный гений» и 40 продвинутым главам «Сила и богатство».
Мы высоко ценим вашу поддержку.

    
  





  


  

    
      «Председатель Камеда, ой, простите. Теперь я должен обращаться к вам 
как к председателю Камеда. Председатель Камеда, до этого ни одна 
компания, производящая секс-игрушки, не была зарегистрирована на бирже. 
Сегодня вы объявили, что компания «Шестое чувство» будет 
зарегистрирована на Nasdaq через 3 дня. Это правда?» Один из репортеров 
поднял микрофон и спросил.
Группа репортеров окружила Камеду Масао у входа в компанию «Шестое чувство». Все они хотели взять у него интервью.
«Это правда. Вы все еще можете называть меня президентом Камеда. В 
конце концов, я все еще президент компании «Шестое чувство Кабусики 
Кайша»». Камеда Масао счастливо улыбался перед репортерами.
Когда Фэн Юй предложил ему стать президентом компании «Шестое 
чувство», он был вне себя от счастья. Он упорно трудился, чтобы 
преобразовать прежний бренд «Черный дракон» в новый бренд «Шестое 
чувство». Популярность этого нового бренда значительно возросла.
После этого Камеда Масао увидел, что многие компании выходят на 
биржу, даже если они не приносят прибыли. После того как эти компании 
попадали на биржу, их рыночная стоимость возрастала.
Выход на биржу также был отличным способом продвижения компании и 
бренда. Компания также могла привлечь средства от общественности для 
дальнейшего развития. Поэтому Камеда Масао отправился на поиски Фэн Юя, 
чтобы узнать его мнение по поводу листинга компании «Шестое чувство».
Фэн Юй согласился и предложил несколько предложений, например, разместить компанию на Nasdaq вместо Токио.
Камеда Масао столкнулся с некоторыми трудностями при подаче заявки. 
Но в конце концов ему удалось получить одобрение благодаря хорошим 
результатам и финансовым отчетам компании.
Чего Камеда Масао не ожидал, так это того, что Фэн Юй попросил его 
стать председателем совета директоров компании «Шестое чувство». Он 
чувствовал, что Фэн Юй действительно доверяет ему!
Камеда Масао никогда не видел и не слышал, чтобы какой-либо крупный 
акционер в Японии не хотел быть председателем совета директоров и 
предлагал эту должность другим. Фэн Юй был первым человеком, который так
 поступил.
Камеда Масао был благодарен Фэн Юю. Если бы он не встретил Фэн Юя, он не был бы так успешен сейчас.
Он также не смог бы восстановить семью Камеда!
Семья Камеда, может быть, и не является первоклассной семьей в 
Японии, не имеет прочного фундамента и влияния в политике. Но семья 
Камеда больше не является слабой семьей, где любой может переступить 
через себя. По крайней мере, в своей провинции семья Камеда стала 
уважаемой семьей!
Камеда Масао часто появлялся в газетах и на телевидении. Многие 
называли его королем индустрии секс-игрушек и даже королем 
порноиндустрии. Но Камеда Масао это не волновало. Теперь он был 
уважаемым человеком из высшего класса!
Фэн Юй согласился с Камеда Масао, когда тот предложил позволить 
сотрудникам компании приобрести ее акции. Фэн Юй даже не стал спрашивать
 о деталях и сказал ему делать все, что он хочет.
Камеда Масао почувствовал, что ему повезло встретить начальника, который настолько доверяет ему.
«Председатель Камеда, сколько стоят акции и сколько акций будет выпущено?» спросил репортер.
«Мы выпустим 30% акций компании, что составляет 30 миллионов акций. Цена IPO — 10 долларов США за акцию». ответил Камеда Масао.
Очень скоро кто-то подсчитал цифры. Камеда Масао говорил, что 
компания «Шестое чувство», производитель секс-игрушек, стоит 1 миллиард 
долларов США?
Что за шутка! Как может компания с долгами в несколько сотен миллионов долларов США стоить так много?
«Президент Камеда, не слишком ли высока цена IPO? Я слышал, что общие
 активы вашей компании не так уж велики. Вы устанавливаете премиальную 
цену за акции?»
Камеда Масао взглянул на отчет. Ты что, идиот? Какая компания не 
выпускает свои акции по премиальным ценам? Ты хочешь сказать, что я 
должен продавать 10-долларовую акцию по цене 5 долларов? У тебя с 
мозгами что-то не так?
Камеда Масао не ответил на этот вопрос.
Другие репортеры тут же оттеснили этого идиота на задний план. Кто-то
 спросил: «Председатель Камеда, почему вы решили разместить акции своей 
компании на Nasdaq, а не в Тойко? Наша страна очень открыта, и продукция
 вашей компании пользуется здесь огромной популярностью.
Многие люди здесь хотят купить акции вашей компании. Но вы предпочли зарегистрироваться в США. Есть ли на это причина?»
Камеда Масао посмотрел на репортера. «Есть много японских компаний, 
которые прошли листинг на Nasdaq. Вы спрашивали их о причинах?»
«Я не уверен в них и не хочу знать. Я спрашиваю только от имени 
японцев. Почему ваша компания не получила листинг в Токио?». Репортер 
ответил.
«Хорошо. Я расскажу вам о своих причинах. Сначала я подал заявку на 
листинг на Токийской фондовой бирже. Но моя заявка была отклонена. Они 
объяснили это тем, что моя компания не является прибыльной, а число 
акционеров слишком мало. Тогда я подал заявку в Nasdaq. Хотя я не сразу 
получил одобрение, они все равно поддерживали со мной связь».
«Вторая причина связана с финансированием. Получение листинга — это 
привлечение средств для роста компании. Наша компания определенно 
выберет более процветающий рынок. Наш токийский финансовый рынок раньше 
был финансовым рынком номер один в мире. Но после обвала рынка несколько
 лет назад мы так и не восстановились. Такие компании, как The Sixth 
Sense Company, раньше не выходили на биржу. Поэтому я предпочитаю более 
процветающий рынок, чтобы быть в безопасности. В США больше инвесторов».
«Кроме того, The Sixth Sense Company будет использовать деньги 
американцев для развития, а затем мы будем зарабатывать их деньги. Разве
 это не хорошо?»
«Председатель Камеда, ходят слухи, что вы не являетесь крупнейшим 
акционером компании. Это правда?» Репортер протиснулся на передний план и
 спросил.
«Компания «Шестое чувство» принадлежит всем нашим работникам. Разве 
имеет значение, кто является крупнейшим акционером? Я также являюсь 
президентом компании, и я буду продолжать руководить компанией, как и 
раньше.» Камеда Масао не ответил на этот вопрос прямо. Фэн Юй 
проинструктировал Камеду Масао не упоминать ничего о нем.
«Президент Камеда……»
«Хорошо. Давайте на сегодня остановимся. Мне еще нужно успеть на свой рейс. Компания выходит на биржу в США.
Даже когда мои сотрудники там занимаются подготовкой, но я не могу 
приехать туда в день объявления, верно? Пожалуйста, извините меня. Я не 
хочу, чтобы другие пассажиры ждали меня».
Два телохранителя открыли проход между репортерами и проводили Камеда
 Масао к ожидающему автомобилю. Репортеры увидели, что Камеда Масао 
уехал, и тут же бросились назад, чтобы опубликовать эту новость.
Это была первая в мире компания-производитель секс-игрушек, попавшая в
 листинг. И все же это была японская компания. Этой компанией гордилась 
вся страна.
По дороге в аэропорт Камеда Масао не переставал улыбаться. Никогда в жизни он не был окружен таким количеством репортеров.
Камеда Масао и компания «Шестое чувство» в ближайшие несколько дней будут на первых полосах всех СМИ Японии!
Камеда Масао испытывал гордость от того, что компания «Шестое 
чувство» попала в списки. Те, кто смотрел на него свысока, и те, кто 
отказался инвестировать в его компанию. Теперь вы все жалеете об этом?
Примечания переводчика: Мне интересно, как отреагирует отец Фэн Юя, 
когда узнает, что у его сына такая успешная компания по производству 
секс-игрушек.

    
  





  


  

    
      С помощью Железного Кулака Чжу, Фэн Юй получил паспорт Гонконга утром
 через 3 дня. Его китайский паспорт все еще был действителен.
После того как Фэн Юй получил паспорт, он связался с американской 
стороной, а затем полетел в Нью-Йорк с некоторыми из своих гонконгских 
сотрудников. В США в ту эпоху было много возможностей. Это также было 
время, когда в США развивалась технологическая промышленность. 
Телекоммуникации, ПК, технологии, программное обеспечение и т.д. заменят
 традиционных производителей США в качестве основной отрасли.
Телекоммуникации не нуждаются в дополнительных объяснениях. Пейджеры 
будут постепенно заменяться мобильными телефонами. После 1999 года была 
внедрена технология SMS, которая могла обрабатывать более 500 SMS каждую
 секунду. Это была технология, которая убила пейджеры. Это решение 
озадачило многих сотрудников Aiwa Electronics. Они считали, что пейджеры
 должны оставаться на рынке по крайней мере в течение следующих 10 лет. 
Они должны увеличить объемы производства, чтобы удовлетворить спрос. 
Почему они уходят с рынка пейджеров так рано?
Никто не ожидал, что технология SMS будет развиваться так быстро. В 
будущем она могла обрабатывать 16 000 сообщений в секунду, и SMS была 
самой популярной функцией, используемой пользователями мобильных 
телефонов. Это произошло потому, что стоимость SMS была самой низкой. 
Это было примерно то же самое, что и пейджеры.
Что касается индустрии ПК, Фенг Ю оставит ее Lenovo. Lenovo хорошо 
контролировала свои производственные затраты. Китайские налоги на 
импортные электронные продукты были высокими, и в этом году Lenovo 
начнет ценовую войну. Они хотели захватить весь китайский рынок.
Эта операционная система была главной причиной популярности ПК. Она 
была простой, удобной, быстрой, дружественной к пользователю. 
Пользователям достаточно нажать на мышь, и они могут работать с 
компьютером. С ней могут работать даже пожилые люди и дети. Microsoft 
также представит Internet Explorer. Это значительно ускорит развитие 
Интернета. Компания Lenovo подписала контракты со многими компаниями на 
поставку комплектующих для их аппаратных продуктов.
Они также будут производить основные компоненты в Китае. Этот год станет пиком производства ПК в Китае!
Lenovo в этой жизни отличалась от предыдущей жизни Фэн Юя. В его 
предыдущей жизни Lenovo пришлось пройти процедуру листинга в Гонконге, 
чтобы привлечь средства для своего развития. В этой жизни Фэн Юй 
инвестировал в Lenovo напрямую и не позволил ей выйти на биржу.
В предыдущей жизни Фэн Юя компания Lenovo была зарегистрирована на 
Гонконгской фондовой бирже и через несколько лет была исключена из 
списка. Фэн Юй не хочет, чтобы это повторилось. Попадание в список 
повлияет на доверие инвесторов. Что касается программного обеспечения, 
Lenovo также прилагает все усилия для разработки своих программных 
продуктов. Фэн Юй сделал несколько предложений Лю Чуаньчжи. В прежней 
жизни Фэн Юй уже была создана компания Kingsoft, занимавшая первое место
 среди китайских разработчиков программного обеспечения. В этой компании
 было много талантов. ЛюЧуаньчжи также нравятся разработчики из 
Kingsoft. Они были довольно известны в кругах разработчиков программного
 обеспечения. Но сейчас они не являются лучшими разработчиками в Китае.
Rising — хорошая компания, но если они объединятся с Lenovo, 
структура акционерного капитала Lenovo рухнет. Поддержка Rising была 
слишком мощной. Они были настолько сильны, что могли поглотить Lenovo.
В нынешнюю эпоху ни одна компания в мире не могла догнать Microsoft, 
когда речь шла об операционной системе. Фэн Юй также не ожидал, что его 
компании удастся разработать операционную систему лучше, чем Win95.
Если бы существовала только английская версия Win95, то ее было бы 
трудно внедрить в Китае. Фэн Ю вспомнил, что в прошлой жизни именно 
компания Kinston разработала китайский языковой пакет для операционной 
системыWindows.
Фенг Ю намерен повторить успешные разработки США в Китае. Он хочет 
позволить китайским компаниям поглощать и приобретать американские 
компании. Примечания переводчика: 
https://en.wikipedia.org/wiki/WPS_Office

    
  





  


  

    
      В самом начале своего существования Nasdaq был платформой для 
привлечения средств небольшими компаниями, не включенными в листинг, и 
для торговли акциями компаний, не включенных в листинг. Это был также 
первый в мире электронный фондовый рынок. Но в будущем Nasdaq станет 
одной из крупнейших фондовых бирж США. Композитный индекс Nasdaq также 
стал важнейшим индикатором рынка ценных бумаг. Конечно. Торги на NYSE 
можно было вести и через телефон или Интернет. Но это все еще не так 
удобно, как на Nasdaq.
Требования для получения листинга на Nasdaq были следующие: 
материальные или физические активы стоимостью более 6 миллионов долларов
 США, прибыль более 1 миллиона долларов США до уплаты налогов за год до 
этого, количество акций в обращении более 1,1 миллиона акций, минимум 
три маркет-мейкера, каждая акция должна стоить не менее 5 долларов США и
 не менее 400 акционеров. Благодаря более низким требованиям Nasdaq, на 
бирже появилось много компаний. Большинство из них были малыми и 
средними предприятиями и новыми стартапами. Эти небольшие компании могли
 быстро привлекать средства. Nasdaq был похож на китайский рынок 
растущих предприятий.
Большинство японских компаний заключают пожизненные трудовые 
контракты для своих сотрудников. Но эти контракты заключались только с 
японцами, и компании редко выдавали такой контракт иностранному 
работнику. Это была обычная практика на крупных японских предприятиях. 
Если работник не совершал никаких серьезных ошибок или преступлений, он 
мог оставаться в компании до конца своих дней.
Японские фирмы хорошо заботились о своих сотрудниках. В компании 
«Шестое чувство» работало более 5 000 человек, но только несколько сотен
 из них получили пожизненные контракты. Это было связано с тем, что 
остальные сотрудники были из других стран, таких как Европа, США и 
другие части Азии. Камеда Масао не будет предоставлять такие трудовые 
контракты этим сотрудникам.
Камеда Масао не будет рассказывать об этом прессе.
Если бы он рассказал об этом СМИ, репортеры задали бы ему вопрос, 
почему другие сотрудники, не работающие по контракту пожизненного найма,
 не могут приобрести акции компании?
Фэн Юй потерял дар речи, когда узнал об этом. Все они работали в 
одной компании. Вы можете просто установить минимальный стаж работы в 
качестве критерия. Таким образом, больше людей захотят купить акции 
компании. Фэн Юй не стал перечить Камеда Масао, поскольку Камеда Масао 
был лучше знаком с компанией. Даже когда дело дошло до управления 
компанией, Камеда Масао был намного лучше Фэн Юя.
Из четырех продуктов секс-куклы и нижнее белье уже доминировали на 
мировом рынке с точки зрения доли рынка и продаж. Поскольку японское 
порно видео для взрослых стало более популярным в США и Европе, Камеда 
Масао считает, что продажи его вибраторов также возрастут. Японская 
разработка таких изделий является самой передовой в мире!
Камеда Масао планировал использовать средства, собранные от этого 
листинга, для инвестиций в исследования и разработки презервативов. Он 
хотел сначала превзойти Окамото в Японии, а затем стать ведущим 
производителем презервативов в Азии, а затем и во всем мире.
Однако Фэн Юй согласился с тем, что в ближайшие несколько лет рынок 
презервативов будет расти, и после листинга компании необходимо 
увеличить масштабы и вложить больше средств в НИОКР.
Фэн Юй и Камеда Масао были очень уверены в этом листинге. Это было 
связано с тем, что они привлекли в качестве маркет-мейкеров несколько 
ведущих брокерских компаний! Рынок растущих предприятий
Пожизненная занятость в Японии.

    
  





  


  

    
      Это было связано с тем, что чем больше будет маркет-мейкеров, тем 
выше будет конкуренция. Таким образом, разрыв между ценой покупки и 
ценой продажи не будет слишком большим, и комиссия снизится. Это также 
было одной из издержек при получении листинга.
На этот раз Фэн Юй привлек в качестве маркет-мейкеров Barclays, 
Goldman Sachs, Citibank, Morgen Stanley, Wells Fargo и др. Все эти 
организации были ведущими американскими финансовыми институтами. Каждая 
из них смогла продать акции компании «Шестое чувство» по высокой цене. 
Morgen Stanley, Wells Fargo и др. также были известными финансовыми 
учреждениями США. Некоторые другие финансовые учреждения даже обращались
 к Фэн Юю. Акции Microsoft, принадлежащие Фэн Юю, не были проданы ему 
основателями Microsoft. Они были куплены на открытом рынке по высокой 
цене и не имели права голоса. Но никто не посмел смотреть на него 
свысока.
Все представители финансовых институтов хотели знать этого 
супермагната. Когда компания «Шестое чувство» искала маркет-мейкеров, 
они воспользовались этой возможностью, чтобы подойти к Фэн Юю. Но 
представители этих финансовых учреждений не смогли договориться с Фэн 
Юем. Они считали, что проявили достаточную искренность, прислав своих 
топ-менеджеров. Но Фэн Юй знал, что эти люди не являются теми, кто 
принимает окончательные решения, и не был заинтересован в разговоре с 
ними.
Фэн Юй всегда хотел поговорить с Биллом Гейтсом. В конце концов, Фэн Юй также был третьим по величине акционером.
Так и случилось. Сколько бы Фэн Юй ни заплатил за эти акции, акции 
Microsoft продолжали неуклонно расти. В этом году рост будет еще более 
быстрым, так как Microsoft будет делить свои акции. Фэн Юй не будет 
продавать свои акции Microsoft сейчас. Вся его прибыль и ликвидные 
активы были вложены в Microsoft. По мере роста цен на акции Microsoft 
его чистый капитал также увеличивается.
Были ли другие акции, которые росли быстрее, чем Microsoft? Да. Их было много.
Даже в Гонконге и Китае было больше компаний, акции которых в 
краткосрочной перспективе росли быстрее, чем акции Microsoft. Но эти 
акции растут лишь на некоторое время, и Фэн Юй должен был постоянно 
следить за ними. Microsoft, с другой стороны, не нужно беспокоиться.
Достаточно было узнать, что говорят маркет-мейкеры компании 
SixthSenses. Фэн Юй лишь сообщил некоторые новости, и представители 
финансовых учреждений поверили им, даже не проверив их. ……
Фэн Юй закатил глаза на Камеду Масао. «10%? Ты принижаешь тех 
маркет-мейкеров? Акции, которые они продавали, никогда не росли меньше 
чем на 13% во время IPO. Наши акции выпускаются столькими финансовыми 
институтами. Вам следует быть более амбициозным».
Фэн Юй покачал головой, а Камеда Масао был слегка разочарован. Он 
ожидал слишком многого. Но 13% было вполне достаточно. Фэн Юй продолжил:
 «Как 15% может быть достаточно? Перед открытием рынка маркет-мейкеры 
должны будут обсудить между собой начальные цены на акции. По моим 
оценкам, цены на наши акции вырастут как минимум на 20%, когда рынок 
откроется!»
Фэн Юй похлопал Камеду Масао по спине: «Я всегда превращал невозможное в возможное. Вы просто подождите и посмотрите».
Дробление акций

    
  





  


  

    
      Эта церемония проводилась каждый раз, когда компания выходила на 
биржу. Представитель компании объявляет о планах на будущее и 
прогнозируемой прибыли. Это делается для того, чтобы убедить больше 
людей купить акции компании.
Камеда Масао был очень суеверным и носил рубашку зеленого цвета с 
галстуком зеленого цвета. В кармане костюма у него также лежал платок 
зеленого цвета. Многие репортеры также носили зеленые галстуки. Один 
репортер был даже в зеленой шляпе.
На американском рынке зеленый цвет означает рост цен, а красный — 
падение. Но в своей прежней жизни Фэн Юй видел представителей компаний, 
одетых в красное с ног до головы перед тем, как их компания выходила на 
биржу. Фэн Юй не заботился о том, что думают другие, но, глядя на них, 
он чувствовал головокружение.
Возможно, их даже исключат из списка!
После того, как Камеда Масао закончил свою речь, его пригласили позвонить в колокол, чтобы объявить об открытии рынка.
Но после того, как некоторые специальные гости зазвучат в колокол, об
 этом сообщат газеты. Это тоже была форма маркетинга. С тех пор многие 
начальники считали за честь позвонить в колокол.
Сегодняшним специальным гостем на церемонии открытия Nasdaq был 
Камеда Масао. Как обычно, Фэн Юй отказался быть в центре внимания или 
освещаться в СМИ.
Он будет звучать в колокол, а за ним будут наблюдать другие.
Прозвучал звонок. Фэн Юй тоже был взволнован. Это была его первая 
зарегистрированная компания в этой жизни. Нет. Это была его первая 
котируемая компания в обеих его жизнях. Эта компания не должна его 
подвести.
Его привели в чувство аплодисменты, и кто-то взял молоток из его рук.
 Камеда Масао глубоко вздохнул и стал ждать начальных цен на акции. 
Когда некоторые крупные компании получили листинг, задержка была более 
длительной. Некоторые задерживались даже более чем на час.
Многие люди интересовались компанией SixthSense, так как она была 
первой компанией по производству секс-игрушек, которая была включена в 
листинг, и Фэн Юй уговорил финансовые учреждения высшего уровня стать 
маркет-мейкерами для определения стоимости этой компании.
Маркет-мейкеры могли использовать только прошлые результаты 
деятельности компании и ее будущие возможности заработка. Разумеется, 
ценность бренда также играла большую роль в их расчетах. Камеда Масао 
очень нервничал и продолжал разговаривать с людьми рядом с ним. Он хотел
 подойти к Фэн Юю, но когда посмотрел на Фэн Юя, увидел, что тот качает 
головой.
Хотя Фэн Юй был спокойнее КамедаМасао, цена открытия акций их 
компании все еще не была объявлена. Уоррен Баффетт связался с 
сотрудниками Goldman Sachs. У него были хорошие отношения с сотрудниками
 Goldman Sachs. Он рассказал, что хочет выкупить все акции компании 
«Шестое чувство». Есть несколько типов компаний, в которые Уоррен 
Баффетт не стал бы инвестировать. Первый тип — это компании, которые 
имеют невероятно высокие прибыли. Всем будет интересно узнать, почему. 
Если прибыль очень высока, значит, и дивиденды будут высокими. Почему он
 избегал таких компаний? Он ответил, что высокая прибыль привлечет 
конкурентов. Если компания не будет готова к появлению новых 
конкурентов, ее доля рынка будет отнята.
Уоррен Баффет также избегает компаний с высоким уровнем риска, 
компаний, монополизировавших рынок, и технологических акций. Его 
предпочтение отдается компаниям с долгосрочными перспективами. Сегодня 
Уоррен Баффет хотел купить компанию «Шестое чувство», и после того, как 
эту новость опубликовал Goldman Sachs, у многих людей появилось больше 
доверия к этой компании. Это также привело к тому, что маркетмейкеры не 
могли определиться с ценой открытия, так как заявок на акции становилось
 все больше и больше!

    
  





  


  

    
      Цена открытия акций была на 48 . 6% больше, чем установленные ими цены!
Камеда Масао был вне себя от радости, и Фэн Юй тоже был поражен этим.
 Оба не ожидали, что цена открытия акций будет настолько выше!
Конечно . Еще через 2 дня акции компании поднимутся еще выше. Цена 
акций этой компании выросла в несколько раз в день, когда они получили 
листинг. Это была компания, занимающаяся веб-браузерами. В настоящее 
время в США реализуется план «Информационная супермагистраль», и цены на
 акции всех связанных с ней компаний быстро росли. В том числе и 
Microsoft. План «Информационная супермагистраль» — это магистраль, 
соединяющая весь мир посредством высокоскоростной системы связи. В 
основном он состоял из 4 частей. Волоконно-оптический кабель, ПК и 
серверы, программное обеспечение и массивные информационные ресурсы. До 
тех пор, пока компания была связана с этими 4 категориями, цены на акции
 компании будут расти с 1993 года. Это было время, когда Билл Гейтс стал
 миллиардером!
Короче говоря, это было построение глобальной сети. Именно США начали
 этот проект. Позже Клинтон решил, что это хороший план, который повысит
 экономику США, производительность и, самое главное, может 
распространить «демократию» в другие части мира. Это было сделано для 
того, чтобы скрыть менталитет людей из разных стран и утвердить США в 
качестве мирового лидера!
Тот, кто предложил этот план, был выдвинут Клинтоном на пост 
вице-президента, и это предложение было реализовано. Это стало началом 
информационной эпохи и привело к подъему многих компаний в смежных 
отраслях. Это также привело к возникновению пузыря доткомов в будущем. В
 течение следующих двух лет начальные цены акций всех интернет-компаний,
 когда они выходили на биржу, были намного выше установленных ставок. 
Конечно, акции этих компаний также резко упали во время краха Dot-Com. 
Но компания «Шестое чувство» не имела ничего общего с Интернетом, 
коммуникациями и технологиями, и цены на их акции взлетели на 48 . 6% 
после открытия рынка.
Это было слишком шокирующе!
В прошлом месяце некоторые компании были включены в листинг, и их 
начальные цены на акции были ниже, чем установленные ими цены. По 
сравнению с этими компаниями, инвесторы были более уверены в компании 
«Шестое чувство». Камеда Масао думал только о том, сколько денег 
заработала компания. Чем выше рыночная стоимость компании, тем больше он
 и компания заработают. От цены открытия стоимость акций Sixth Sense 
Company удвоится в течение месяца, а к концу года она может вырасти в 
несколько раз. Камеда Масао также владеет акциями компании. Благодаря 
такому внезапному росту цен на акции компании, его чистый капитал также 
увеличился в несколько раз. Он официально стал миллионером с чистым 
состоянием более 200 миллионов долларов США. Он также управлял 
компанией, которая стоит более 2 миллиардов. Компания по производству 
секс-игрушек номер один в мире!
После этого листинга у Камеды Масао появятся средства для создания 
новых фабрик, розничных магазинов и маркетинга. Камеда Масао скоро 
станет самым известным в мире магнатом секс-игрушек. Теперь у него есть 
средства, чтобы инвестировать в журналы для взрослых, фильмы и даже 
создать канал для взрослых. Он всегда хотел войти в эти смежные отрасли,
 чтобы увеличить прибыль компании!
Камеда Масао хотел поделиться своей радостью, и первым, кого он имел в
 виду, был Фэн Юй. По сравнению с радостью Камеды Масао и других 
сотрудников компании «Шестое чувство», Фэн Юй был хмур. Фэн Юй 
чувствовал, как болит его сердце. Это было потому, что он понес потери. 
Большие потери!
Начальная цена акций была так высока, и акции все еще росли. Почему Фэн Юй считает, что понес убытки?
Фэн Юй теперь сожалел об этом. Он не сделал достаточной подготовки к 
этому листингу. Он не знал, что компания «Шестое чувство» будет так 
популярна среди инвесторов. Если бы Фэн Юй знал, что это произойдет, он 
бы установил более высокие цены на акции. Даже если бы он установил цену
 на акции в 15 долларов, он бы смог их продать.
Фэн Юй и Камеда Масао проконсультировались с финансовыми 
специалистами, и те пришли к выводу, что цена акций должна составлять 
8-9 долларов США. Если бы Фэн Юй не настаивал, цена акций была бы меньше
 10 долларов США. Но Фэн Юй никогда не ожидал, что цена открытия будет 
такой высокой!
Даже если бы они продали свои акции по 10 долларов, Фэн Юй не стал бы
 выпускать так много акций. Он должен был выпустить 25% акций. Почему он
 выпустил 30%?
Хотя компания «Шестое чувство» взяла много кредитов для создания 
филиалов и заводов в США и Европе, долги компании были ничтожными. Даже с
 большими долгами, компания «Шестое чувство» может разделить свои акции и
 продать их публике дважды. После первичной продажи акций они узнают 
цены, а затем выпустят оставшиеся акции по более высокой цене. Таким 
образом они смогут привлечь больше средств. Многие компании делали это в
 прошлом. Они не выпускали много акций во время IPO. Они ждали, пока 
цены на акции вырастут, и выпускали больше акций для публики во второй и
 третий раз. Они использовали предлог, что им нужно больше средств. 
Каждый раз, когда они выпускали акции, основным акционерам 
предоставлялся выбор купить акции по более низкой цене. Это было 
эквивалентно предоставлению им бонусов. Такой способ выпуска акций 
позволит накопить больше средств, чем выпуск всех акций сразу. Но теперь
 эту разницу забрали инвесторы. Вот почему Фэн Юй чувствовал, что понес 
убытки!
В своей прошлой жизни Фэн Юй не следил за компаниями, которые 
использовали эту стратегию и совершили эту ошибку. Для многих людей то, 
что сделал Фэн Юй, не считалось ошибкой. Но для Фэн Юя это было 
серьезной ошибкой, так как он позволил другим заработать на нем больше 
денег!
«Менеджер Фэн, акции нашей компании «Шестое чувство» растут, и цена 
открытия акций намного выше, чем мы ожидали. Почему ты все еще 
недоволен?» Камеда Масао был озадачен.
Все из компании были взволнованы, но Фэн Юй нахмурился. Что-то было 
не так. Комиссионные, выплачиваемые маркет-мейкерам, были очень низкими,
 а маркет-мейкеры все равно смогли продать все свои акции. Вычтя свои 
расходы, компания «Шестое чувство» все равно выручила неплохую сумму. 
Как бы ни смотрел на это Камеда Масао, листинг был успешным. Компания 
будет лучше развиваться, и после листинга они смогут легко заключать 
сделки. Почему менеджер Фэн все еще хмурится?
Фэн Юй бормотал себе под нос, подсчитывая убытки. Когда Камеда Масао 
спросил его, он поднял голову и сказал: «Если бы мы сейчас выпустили 
меньше акций и установили более высокие цены, сколько бы мы еще 
получили?»
Фэн Юй был несчастен, и он не хотел, чтобы другие чувствовали себя лучше, чем он!
Услышав слова Фэн Юя, Камеда Масао больше не был в восторге. Они понесли большие потери в этом листинге… …

    
  





  


  

    
      О компании Six Sense Company заговорили в городе после того, как она 
вышла на биржу. В конце концов, это был первый в мире производитель 
секс-игрушек, попавший в список. Многие СМИ сообщили об этом, и это было
 бесплатной рекламой для компании. По мере роста цен на акции компании 
«Шестое чувство» росли и ее продажи. Коэффициент задолженности компании 
«Шестое чувство» был очень высок. Это было связано с банковскими 
кредитами. Фэн Юй поддерживал Камеду Масао, когда тот брал кредиты в 
банках. Экономика Японии все еще находилась в состоянии рецессии, и в 
этом году японские электронные и химические компании попали в беду. Это 
еще больше ухудшило состояние экономики, что привело к отрицательному 
росту. Томичи Мураяма принял радикальное решение. Он снизил процентные 
ставки, чтобы стимулировать экономический рост. Обычно страны снижают 
процентные ставки для стимулирования экономики. Но ни одна страна не 
делала этого так, как Япония в этом году. Сберегательные процентные 
ставки в Японии упали до 0 . 08%, и люди шутили, что им приходится 
платить, чтобы положить свои деньги в банки. Поскольку ставки по 
сбережениям упали, ставки по кредитам также будут снижены. Поэтому 
Камеда Масао жалел, что из-за низких процентных ставок не взял ни одного
 кредита в банках. Он воспользовался своими связями и взял кредит в 
размере 400 миллионов долларов США. По обменному курсу в эту эпоху, это 
было 3 . 6 миллиардов йен!
Курс обмена между долларом США и йеной составлял 1:80. Камеда Масао 
мог поменять больше долларов США на имеющиеся у него иены. Все, что ему 
нужно было сделать, это обменять иены на доллары США, и он сможет 
получить прибыль. Фэн Юй также был искушен получить эту легкую прибыль. 
Он позвонил Хейтаро Накаджиме, чтобы получить кредит в долларах США, а 
погашение будет в йенах. Он попросил его взять максимальный кредит. Даже
 если бы они использовали эти деньги для инвестиций в американский 
рынок, они бы тоже получили большую прибыль. Более того, Фэн Юй вложил 
все свои свободные деньги в американский рынок. Большая часть его денег 
была в Microsoft, и даже если ему понадобятся деньги, он не будет 
продавать свои акции Microsoft.
Что будет с его компаниями, если это произойдет?
С низкопроцентными банковскими кредитами эта проблема будет решена! 
Aiwa также не была зарегистрированной компанией, а Фэн Юй был 
контролирующим акционером. Если бы ему понадобились деньги, он мог бы 
просто перевести эту сумму из кредитов. Фэн Юй уже вывел большую часть 
денег Aiwa для инвестиций в американский рынок, включая акции Microsoft.
 Многие международные инвесторы брали кредиты в японских банках в этот 
период. Их мотивы были те же, что и у Фэн Юя. Они использовали суммы 
кредитов для инвестиций в американский рынок. Это также стимулировало 
американский рынок. Многие люди, включая Фэн Юя, считали, что в этом 
году рынок США будет бычьим. Фэн Юй проанализировал все виды графиков и 
диаграмм. Все было почти так же, как и в его предыдущей жизни, за 
исключением некоторых незначительных различий. С таким количеством 
средств, пришедших на фондовые рынки США, индекс Доу-Джонса вырос с 3800
 в начале года до более чем 4000 сейчас. Даже после того, как индекс 
преодолел отметку в 4 000 пунктов, он продолжал расти. Фэн Юй 
предсказывает, что в конце года индекс Доу-Джонса достигнет более 5 000 
пунктов. Это будет похоже на то, что случилось в его прошлой жизни. 
Фондовый рынок США станет бычьим рынком и сформирует экономический 
пузырь. Этот период позже был описан экономистами как период 
иррационального изобилия!
Фэн Юй хотел получить значительную прибыль и выйти из рынка до того, как пузырь лопнет!
Этот период был специально создан президентом Клинтоном. Чем лучше 
экономика США, тем выше его шансы быть переизбранным на новый срок. 
Конечно. В последний год президентского срока Клинтона пузырь доткомов 
лопнул. Но его срок закончился. ……
После завершения листинга Камеда Масао отправился в Европу . Компания
 «Шестое чувство» строила новый завод и множество розничных магазинов в 
Европе. Он хотел лично проследить за всем и убедиться, что ничего не 
пойдет не так. Любая ошибка приведет к падению акций компании.
Другие компании все еще могут опираться на другие компании в той же 
отрасли. Если какая-либо компания в одной отрасли объявляет о высоких 
прибылях, акции всех других компаний в этой отрасли также растут. Но у 
компании «Шестое чувство» не было такого преимущества, потому что не 
было ни одной подобной компании!
Любая крупная компания, котирующаяся на бирже, могла стать 
индикатором своей отрасли, особенно Nasdaq Composite. Nasdaq Composite —
 это индекс, основанный на 100 акциях компаний, зарегистрированных на 
бирже Nasdaq. S&P также был индексом, измеряющим производительность 
500 крупных компаний. Это большая честь — быть одной из компаний, 
которые используются в этих индексах. Камеда Масао считал, что компания 
«Шестое чувство» должна быть одной из компаний, входящих в Nasdaq 
Composite!
Фэн Юй также поддержал это мнение. В будущем Nasdaq Composite будет 
включать более 5 000 компаний. Почему компания «Шестое чувство» не может
 быть одной из них?
Хотя компания «Шестое чувство» не относилась к технологическому, 
финансовому или биотехнологическому сектору, ее следует отнести к 
производственной отрасли. Кто сказал, что производство секс-кукол, 
презервативов, силикона и резиновых изделий не относится к 
производственному сектору?
Даже если компания не попадает под категорию производства, она все 
равно должна иметь возможность войти в индекс. После того как компания 
«Шестое чувство» вошла в индекс, в нем появится еще много компаний в той
 же отрасли. Компания «Шестое чувство» была первой и самой крупной 
компанией по производству секс-игрушек, попавшей в индекс. Почему она не
 может представлять отрасль?
Возможно, никто из инвесторов не ожидал, что в будущем производитель 
секс-игрушек станет одной из компаний, входящих в Nasdaq Composite. Даже
 Фэн Юй никогда не думал об этом. Только когда Камеда Масао предложил 
Фэн Юю, он начал с нетерпением ждать этого. Фэн Юй знал, что Камеда 
Масао был очень амбициозен уже давно. Кто-то однажды сказал, что тот, 
кто не амбициозен, не сможет достичь великих свершений. Каждый известный
 человек, записанный в истории, был амбициозным.
Амбициозность может проявляться как в политике, так и в бизнесе. Те,
 кто занимается политикой, хотят быть главным лидером страны, а те, кто 
занимается бизнесом, хотят быть успешными и известными. Никто без 
амбиций не добьется успеха. Фэн Юй был рад, что Камеда Масао очень 
амбициозен. Это было потому, что он будет упорно работать, чтобы достичь
 своей мечты и продолжать развивать компанию «Шестое чувство». Он также 
будет продолжать зарабатывать деньги для Фэн Юя!
После выхода на биржу крупнейшим акционером компании «Шестое чувство»
 остался Фэн Юй. После выпуска 30% акций компании, доля Фэн Юя 
по-прежнему составляла более 51%. Он по-прежнему владеет более чем 2/3 
голосующих прав. Поэтому Фэн Юй не боялся, что Камеда Масао отберет у 
него компанию. Пока он контролирует компанию «Шестое чувство», он сможет
 контролировать Камеду Масао!

    
  





  


  

    
      Сегодня Фэн Юй впервые посетил штаб-квартиру Microsoft. Она была 
расположена в Редмонде, штат Вашингтон. Но благодаря Microsoft, этот 
маленький город стал знаменитым!
Фэн Юй не был знаком с этим местом. Он был здесь впервые за всю свою 
жизнь. Microsoft разделила свою землю на множество различных участков. 
Здесь были десятки 3-4-этажных офисных зданий, а офис Билла Гейтса 
располагался на последнем этаже здания 34. Фэн Юй позвонил Биллу Гейтсу 
перед приездом, и Билл Гейтс ждал Фэн Юя. В июле этого года был объявлен
 рейтинг миллиардеров мира и раскрыта доля Билла Гейтса в компании 
Microsoft. Ему принадлежит более 60% голосующих акций Microsoft!
Многие люди считали, что дела у Microsoft пойдут хорошо, и покупали 
акции. Но только один из друзей Билла Гейтса не купил ни одной акции 
Microsoft. Этим другом был один из крупнейших миллиардеров мира, Уоррен 
Баффет. Уоррен Баффет не любит технологические акции . Он считал, что 
Microsoft сможет получать высокие прибыли в течение следующих 10 лет, но
 он не знаком с этой отраслью. Поэтому он решил не инвестировать. Другой
 причиной было то, что даже если бы он купил акции Microsoft, Билл Гейтс
 не позволил бы Баффету войти в совет директоров. Он боялся, что Баффет 
захватит контроль над компанией. Ведь это уже произошло с компанией, в 
которую Баффет инвестировал. В это время таинственный магнат приобретал 
акции Microsoft. Этот таинственный магнат даже заплатил за акции больше 
рыночной стоимости и привлек внимание Билла Гейтса. Билл Гейтс 
обнаружил, что фонды, покупающие акции его компании, были из Гонконга. В
 середине прошлого года Билл Гейтс коротко встретился с Фэн Юем. С 
момента их встречи он заинтересовался этим китайским молодым человеком. 
Что еще больше заинтересовало Билла Гейтса в этом молодом китайском 
магнате, так это его акции в крупнейшем китайском производителе ПК. Это 
поможет Microsoft выйти на китайский рынок и захватить его долю.
Во время этой короткой встречи они немного поболтали, но никаких 
решений принято не было. В конце прошлого года этот китайский магнат 
начал продавать часть своих акций Microsoft, и Билл Гейтс был шокирован.
 Билл Гейтс решил, что это произошло потому, что он не дал Фэн Юю 
никаких ответов по поводу их сотрудничества, и Фэн Юй разозлился, или 
Фэн Юй нашел нового партнера, например Apple или IBM. Если Фэн Юй будет 
сотрудничать с любой из этих компаний и монополизирует китайский рынок, 
то Microsoft потеряет много прибыли. Microsoft проанализировала 
китайский рынок. На основе быстрого экономического роста Китая, 
количество пользователей ПК в Китае резко возрастет в течение следующих 5
 лет. Если все ПК будут использовать операционные системы и программное 
обеспечение Microsoft, прибыль будет огромной. Она может быть даже выше,
 чем во всей Северной Америке. Население Китая было высоким, в конце 
концов. В это время Билл Гейтс связался с Фэн Юем, и Фэн Юй объяснил, 
что ему нужны деньги. Он выкупит акции Microsoft. Фэн Юй сказал ему, что
 он все еще заинтересован в Microsoft. Начиная с марта, Фэн Юй снова 
начал приобретать акции Microsoft и увеличил свою долю с 13% до 15%. Но 
Фэн Юй держался в тени и не раскрывал свою личность. Многим СМИ было 
интересно узнать, кто же этот третий по величине акционер Microsoft, но 
они не смогли получить никакой информации о Фэн Юе. Сегодня этот 
таинственный магнат собирался нанести визит Биллу Гейтсу. Кто-то сказал,
 что Билл Гейтс любит быть свободным, поэтому он создал свободную и 
комфортную рабочую среду для своих инженеров. Кто-то также сказал, что 
Билл Гейтс — жадный человек. Когда Microsoft только начинала свою 
деятельность, Пол Аллен внес больший вклад, чем Билл Гейтс. Но поскольку
 у Пола Аллена не было семьи, а семья Билла Гейтса была богаче, Биллу 
Гейтсу удалось получить 60% акций компании, а Полу Аллену — только 40%. 
Ходили слухи, что у Билла Гейтса был вспыльчивый характер. Он постоянно 
кричал на своих программистов: «Это самая глупая идея, которую я 
когда-либо слышал.
!»
Кто-то также утверждает, что Билл Гейтс был самовлюбленным человеком.
 Он не раз превозносил себя перед другими, и он не позволяет никому 
ставить под сомнение свои решения!
Но все эти слухи не могли отрицать того факта, что Билл Гейтс был гением!
Что касается Фэн Юя, то он был полон уважения к Биллу Гейтсу. Без 
Билла Гейтса не будет Microsoft. Без него ПК и Интернет не развивались 
бы так быстро!
Фэн Юй был удивлен, когда вошел в офис Билла Гейтса. Этот офис 
оказался гораздо меньше, чем он себе представлял. Он был размером с 
других руководящих сотрудников, а не таким, как ожидал Фэн Юй. Фэн Юй 
думал, что офис Билла Гейтса будет очень просторным и займет весь этаж 
здания. Обстановка этого офиса выглядит как офис обычного программиста. 
Похоже, Билл Гейт не врал, что он глава инженеров-программистов. Даже до
 сегодняшнего дня Билл Гейтс все еще участвовал в разработке и 
тестировании их программного обеспечения. «Мистер Фенг, рад видеть вас 
снова. » Билл Гейтс протянул свою правую руку. «Привет, Билл. » Фэн Юй 
улыбнулся и пожал ему руку, но Билл Гейтс притянул его к себе и обнял . 
«Фэн, что ты думаешь о Microsoft?» спросил Билл Гейтс . Фэн Юй 
улыбнулся: «Хорошо . Это лучше, чем я себе представлял. Если нет, я 
также не буду приобретать акции Microsoft. Похоже, я не ошибся. Цены на 
акции в последнее время довольно сильно выросли. «
«Хахаха . Фенг, ты сделал правильный выбор, чтобы держать наши акции 
Microsoft . » — с гордостью воскликнул Билл Гейтс. «О, я забыл 
поздравить вас, мистер Самый богатый человек в мире . «
Билл Гейт улыбнулся. Он впервые стал самым богатым человеком в мире, и
 ему было всего 40 лет. Это было то, чем он должен был гордиться. Но 
молодому человеку перед ним было только двадцать с небольшим. Если он 
объявит о своих активах, это должно шокировать. Только акций Microsoft, 
которыми он владеет, было более чем достаточно, чтобы он попал в список 
Forbes. По сравнению с этим молодым человеком, Билл Гейтс чувствовал, 
что его достижения — ничто.
«Фэн, мне очень любопытно. Почему ты отказываешься от всех интервью?
 Разве ты не знаешь, как выгодно давать интервью СМИ? Я думаю, если ты 
согласишься предстать перед СМИ, Стив будет очень рад. «
Стив, о котором говорил Билл Гейтс, был Стив Форбс, генеральный 
директор и главный редактор Forbes. Конечно, он также был близким другом
 Билла Гейтса. Фэн Юй рассмеялся и покачал головой. «Я не люблю быть в 
центре внимания. «
«О, какая жалость. Может быть, китайцы предпочитают быть незаметными.
 » Билл Гейтс пожал плечами. «Верно, вы упомянули, что для Microsoft 
настало время выйти на китайский рынок? Это правда?»

    
  





  


  

    
      «Конечно, это реально . «
Microsoft только что запустила Win95, и она поставляется вместе с 
браузером IE. Это был первый шаг Microsoft к монополизации операционной 
системы ПК. Но у Microsoft есть только английская версия Win95. Им будет
 трудно проникнуть на китайский рынок с английской версией Win95. В 1992
 году Microsoft открыла филиал в Пекине для продвижения своей 
операционной системы и Microsoft Office. Но отклика не последовало. Это 
также было связано с количеством пользователей ПК в Китае. Но теперь все
 было по-другому. DOS скоро устареет . Удобная Win95 захватит весь 
рынок, и в будущем большинство офисных программ, игр и т.д. будут 
разрабатываться на базе операционной системы Windows. Скоро начнется 
ценовая война в Китае между Lenovo и другими производителями ПК, и число
 пользователей ПК в Китае будет быстро расти. Если бы Lenovo установила 
китайскую версию Win95 сейчас, это помогло бы Microsoft выйти на 
китайский рынок!
Но Билл Гейтс знает, что Фэн Юй не будет делать это бесплатно. Он 
также знает, что Фэн Юй владеет акциями крупнейшего китайского 
производителя ПК. Фэн Юй должен быть здесь, чтобы поговорить о 
сотрудничестве между обеими компаниями. «На всех ПК Lenovo будут 
установлены Windows, Office и браузеры IE . Вас устраивает это условие?»
Билл Гейтс был взволнован . Его устраивало это условие. Если они 
заключат сделку, то прибыль Microsoft поднимется на новый уровень. Кроме
 того, цены на акции вырастут после объявления о сотрудничестве. 
Открытие нового рынка, такого как Китай, привлечет больше инвесторов, и 
они будут бороться за акции Microsoft. «Что мне нужно сделать?» спросил 
Билл Гейтс . Это было привлекательное условие. Но если требования Фэн Юя
 будут слишком жесткими, Билл Гейтс тоже не согласится. В конце концов, в
 Китае было много марок ПК, и некоторые из них уже сотрудничали с 
Microsoft. Фэн Юй показал два пальца: «У меня только 2 просьбы.
Во-первых, я хочу самые низкие цены во всем мире!»
«Фенг, это невозможно. Наши продукты имеют стандартные цены, и они 
одинаковы во всем мире. Мы не можем дать вам более низкие цены . » — 
отверг Билл Гейтс. Фэн Юй взглянул на него. Одинаковые по всему миру? 
Чушь! Ни один продукт в мире не будет иметь одинаковые цены. В разных 
областях и регионах, безусловно, будут различия в ценах!
«Билл, разве ты не хочешь выйти на китайский рынок? Я уже говорил, 
мои люди позаботятся о китайской версии. Цены должны быть снижены. Если 
нет, то как мы сможем покрыть расходы?»
«Мы также можем производить Windows на китайском языке . » — возразил
 Билл Гейтс. Фэн Юй пожал плечами. «Вы знаете, китайский язык? Сколько 
людей в Microsoft знает китайский? Китайский язык — один из самых 
древних языков в мире. Он слишком сложный. Даже мы, китайцы, не смеем 
утверждать, что знаем все об этом языке. Кто в вашей компании осмелится 
сказать это?»
«У нас много инженеров из Китая, и нам также не нужны слишком сложные
 слова. Нам просто нужно, чтобы все было просто. Концепция нашей 
операционной системы Win95 проста и удобна для пользователя . » — 
ответил Билл Гейтс. Кто сказал, что у Microsoft нет китайских 
сотрудников? Мы наняли много китайских выпускников за границей. Это было
 сделано для того, чтобы подготовиться к выходу на китайский рынок! 
Видите, у меня есть дальновидность!
Фэн Юй поднял брови. Похоже, что в Microsoft об этом подумали раньше.
 Но эти китайские выпускники за границей действительно были настолько 
выдающимися? Возможно, в будущем появятся выдающиеся китайские инженеры.
 Но в эту эпоху лучшие программисты на китайском языке были в Китае!
«Вы говорите о выпускниках, которых вы набрали за эти два года? Вы 
действительно считаете их выдающимися? Кроме того, они получили 
образование в США. Они действительно знают, чего хотят китайцы? Только 
китайцы знают китайцев лучше всех. «
«Эти китайские студенты за границей не китайцы? Кроме того, нам не нужны сложные слова.
Мы должны обслуживать и стариков, и детей. Их должно быть достаточно. «
Фэн Юй посмотрел на Билла Гейтса, затем откинулся назад и скрестил 
ноги. «Билл, возможно, ты не знаешь меня достаточно хорошо. У меня много
 инвестиций, и независимо от того, в какую компанию я инвестирую, я 
всегда лучший в отрасли. Ты действительно думаешь, что в этих отраслях 
нет компаний лучше, чем мои компании?»
Лицо Билла Гейтса изменилось. Он вспомнил, что говорили ему его 
сотрудники в Китае. Они сказали ему, что в Китае правительство более 
влиятельно, чем рынок. Некоторые люди, наделенные властью, могут в любой
 момент повлиять на экономику и заставить закрыться любую компанию, 
которая им понравится. Пытался ли Фенг сказать ему, что он может 
помешать Microsoft выйти на китайский рынок?
«Фэн, что ты хочешь этим сказать?»
Фэн Юй улыбнулся и ответил: «Вам решать, как интерпретировать мое 
сообщение. Я по-прежнему предлагаю сотрудничать со мной. В конце концов,
 я также владею акциями Microsoft, и я не хочу, чтобы Microsoft потеряла
 большой китайский рынок. «
Фэн Юй намеренно не стал ничего объяснять и предоставил Биллу Гейтсу 
самому пофантазировать. «Поскольку вы также владеете акциями Microsoft, 
почему вы не хотите, чтобы Microsoft заработала больше денег?» спросил 
Билл Гейтс у Фэн Юя . «Это моя вторая просьба. Я хочу войти в совет 
директоров Microsoft!»
Каждый раз, когда Уоррен Баффет инвестирует, он тратит много средств 
на приобретение акций компании, а затем входит в совет директоров. Он 
также выкупал некоторые компании напрямую. Если Уоррен Баффет смог это 
сделать, то почему Фэн Юй не может?
Хотя эта компания называлась Microsoft, а Билл Гейтс был самым 
богатым человеком в мире, но Фэн Юй все еще мог спокойно смотреть ему в 
лицо. Фэн Юй был третьим по величине акционером Microsoft и владел 
большим количеством акций, чем те люди в совете директоров. Фэн Юй 
никогда не думал о том, чтобы стать председателем совета директоров. Это
 было невозможно. Билл Гейтс и Пол Аллен все еще были рядом, и они 
никогда не оставят свой авторитет.
Пол Аллен покинул Microsoft на несколько лет, но несколько лет назад
 он вернулся в совет директоров. У него по-прежнему хорошие отношения с 
Биллом Гейтсом. Он определенно был ближе к Биллу Гейтсу по сравнению с 
Фэн Юем. Остальные члены совета директоров также поддержат Билла Гейтса.
 Для Фэн Юя было невозможно стать председателем совета директоров. 
Однако для Фэн Юя не должно быть проблемой стать одним из директоров. 
Если бы Фэн Юй не стал директором, он не имел бы права голоса в 
деятельности компании. Это было не то, что Фэн Юй мог терпеть. 
Инвестиции Фэн Юя в Microsoft, безусловно, будут прибыльными, но если он
 сможет влиять на стратегию компании, это будет намного лучше. Билл 
Гейтс некоторое время смотрел на Фэн Юя. Так вот чего хотел Фэн? Он 
хотел войти в совет директоров!
Имея 15% акций компании, Фэн Юй должен был войти в совет директоров. 
Но все акции, принадлежащие Фэн Юю, были неголосующими обыкновенными 
акциями. Если Фэн Юю будет позволено войти в совет директоров, то он 
будет иметь право голоса. Хотя процент акций Фэн Юя не сможет угрожать 
положению Билла Гейтса, он не должен принижать Фэн Юя. Билл Гейтс 
задумался на некоторое время, а затем посмотрел на Фэн Юя. «Я не могу 
принять решение о вашем вступлении в совет директоров в одиночку. «
Фэн Юй скрестил руки и улыбнулся: «Я могу подождать. Но может ли подождать запуск операционной системы Microsoft в Китае?»

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс снова замолчал. С июля прошлого года Microsoft столкнулась
 с многочисленными антимонопольными исками. На них подали в суд многие 
корпорации, и им пришлось изменить свое поведение в бизнесе. Microsoft 
использовала свой статус лидера операционных систем и требовала от 
производителей оборудования платить им за использование их операционных 
систем, даже когда ПК не использовали операционные системы Microsoft!
Это показывает, насколько властной была компания Microsoft. Из-за 
этого требования вмешалось правительство США, и цены на акции Microsoft в
 то время упали. Apple также подала в суд на Microsoft за нарушение ее 
патентов. В настоящее время боссом Apple все еще не был Стив Джобс. У 
Microsoft были связаны руки в США, и ей было крайне необходимо выйти за 
границу и открыть новый рынок. Им нужно было закрепить свое положение 
лидера рынка и не дать Apple и другим компаниям отнять долю рынка. Были и
 другие компании, которые производили операционные системы. Операционная
 система Apple также была преобладающей. В Европе и Азии было много 
других компаний, конкурирующих с Microsoft. Например, Индия имеет свои 
собственные операционные системы и смогла удержать Microsoft от выхода 
на индийский рынок. Китайские инновации также были всемирно известны. 
Кто знает, когда китайцы создадут компанию и разработают свою 
собственную операционную систему. Это снизит шансы Microsoft на выход на
 китайский рынок. В общем, время было решающим фактором. Фэн Юй говорил 
Биллу Гейтсу, что чем дольше он медлит, тем больше недостатков у 
Microsoft. Кроме того, Фэн Юй намекнул, что он может заблокировать выход
 Microsoft в Китай. Фэн Юй не хвастался. Он мог просто пойти к высшим 
руководителям центрального правительства и предложить им разработать 
собственные операционные системы для Китая. Тогда будет высокая 
вероятность того, что Китай заблокирует Microsoft.
В прошлой жизни Фэн Юя, хотя операционная система Microsoft была 
широко распространена, китайские правительства и многие государственные 
предприятия все еще использовали свои собственные уникальные 
операционные системы. Эти операционные системы были разработаны 
китайскими компаниями. Кроме того, возникает вопрос о безопасности 
Интернета. В прошлой жизни Фэн Юя компания Lenovo купила IBM, и 
правительство США запретило своим правительствам закупать продукты IBM. 
Хотя продукты IBM были дешевле, правительство США не решалось их 
использовать. Они боялись скрытых программ, которые могли поставить под 
угрозу безопасность. То же самое было и с китайским правительством. 
Почему правительство не выбрало ПК Lenovo вместо других более дешевых 
ПК? Это было связано с вопросами безопасности. Конечно, эти причины не 
смогли остановить Microsoft от выхода на китайский рынок. Как Microsoft 
стала популярной на китайском рынке в прошлой жизни Фэн Юя? Подав в суд 
на Kingsoft за взлом и использование кодов операционной системы 
Microsoft. В то время многие китайские компании и частные лица, включая 
правительство, использовали пиратское программное обеспечение Microsoft.
 Microsoft решила не обращать на них внимания, а когда китайцы привыкли 
использовать пиратское программное обеспечение и привели к краху другие 
компании, Microsoft подала в суд на Kingsoft. После этого Microsoft 
захватила весь китайский рынок и больше не имела конкурентов в Китае!
Эта стратегия привела к огромным потерям прибыли, но это было 
последнее средство. Теперь, если Билл Гейтс согласится на условия Фэн 
Юя, Microsoft сможет представить свое оригинальное программное 
обеспечение в Китае и по-прежнему сможет получать высокую прибыль. Это 
было очень важно для развития Microsoft. «Фэн, мне нужно обсудить это с 
остальными. Давайте поговорим о специальных тарифах на наши операционные
 системы в Китае. Сколько вы хотите?» продолжал спрашивать Билл Гейтс. 
«Весь комплект операционной системы, включая Win95 и Office . Конечно, 
мы также установим IE на всех наших ПК .
Это поможет продвижению Microsoft в Китае. Hmmm…… 100 RMB за весь пакет и включают бесплатные услуги обновления. «
«100 RMB? Сколько это в долларах США?» Билл Гейтс почувствовал 
беспокойство. Он помнил, что юань был очень низким по отношению к 
доллару США. «Около 12 долларов США. » Фэн Юй ответил небрежно. «Что? 12
 долларов?! Невозможно! Плата за использование наших систем составляет 
более 12 долларов США. Win95 стоит не менее 100 долларов США. Вы даете 
нам только менее 10%, и еще хотите пакет, состоящий из других программ?!
 Как такое возможно?»
Это была смехотворная ставка. Билл Гейтс никогда не согласится на это!
«Билл, позволь мне напомнить тебе . Если вы будете сотрудничать с 
Lenovo, вы все равно сможете заработать деньги. В конце концов, после 
разработки вашей системы, вы сможете зарабатывать на каждом ПК, 
установленном с ней. Если никто не будет использовать операционную 
систему Microsoft, вы не сможете заработать ни цента . «
«Как это возможно? Наша операционная система самая лучшая . «
«Есть еще много компаний, производящих операционные системы. В Китае 
также много компаний, разрабатывающих программное обеспечение и 
операционные системы. Если эти компании объединятся и разработают 
операционную систему на китайском языке, то Microsoft полностью потеряет
 китайский рынок. «
«У вас у всех нет таких хороших программистов . » — уверенно ответил 
Билл Гейтс. Microsoft была успешной, потому что на нее работали лучшие 
программисты и инженеры. Это была причина, почему она была намного 
впереди своих конкурентов . «Но у меня есть деньги. Инженеров Microsoft 
тоже переманивают из других компаний высокими зарплатами? Мне не нужно 
переманивать ваших основных программистов и инженеров. Мне нужно 
переманить только тех программистов, которые знают китайский язык. Что 
скажете?» Фэн Юй улыбнулся и спросил. Угроза! Фэн Юй угрожал ему! Билл 
Гейтс был взбешен, но не мог найти слов, чтобы ответить. Фэн Юй смог 
сделать это с помощью своих денег. Только его акции Microsoft стоили 
кучу денег.
Кроме того, этот Фэн Юй должен иметь какие-то отношения с китайским 
правительством. Независимо от того, насколько могущественной была 
компания Microsoft, она не могла конкурировать с правительством!
«Но ставки, которые вы требуете, слишком низкие.»
«У меня тоже нет выбора. Китайская экономика все еще развивается. 
Китайцы не хотят тратиться на дорогие вещи. Вы не видели пиратские 
версии ваших систем и программного обеспечения в других странах? Если вы
 установите в Китае такие же тарифы, как в США, смею гарантировать, что 
пиратские версии ваших операционных систем и программного обеспечения 
помешают Microsoft продавать в Китае ваши оригинальные версии. «
Именно это произошло в предыдущей жизни Фэн Юя. Хотя Microsoft 
подписала контракты со многими производителями ПК, все еще существовал 
тип ПК, называемый ПК для самостоятельной сборки!
Самостоятельная сборка ПК не имеет программного обеспечения и 
операционной системы. Он был популярен, потому что был намного дешевле, 
чем фирменные ПК. При одинаковых характеристиках, ПК для самостоятельной
 сборки стоил на 50% дешевле, чем ПК с полки! Пиратские версии 
операционных систем будут установлены на этих самосборных ПК, и 
пользователям не придется тратить ни цента. Вот почему системы Microsoft
 продавались в Китае намного дешевле, чем в США. «Мне нужно подумать об 
этом и я не могу дать вам ответ немедленно. Кроме того, я должен сказать
 вам, что совет директоров не одобрит эту цену!» сказал Билл Гейтс . Фэн
 Юй рассмеялся . «Вы же председатель совета директоров, верно? Вам 
принадлежит последнее слово. Я надеюсь получить от вас ответ как можно 
скорее. Давайте сделаем Microsoft успешной в Китае!».

    
  





  


  

    
      Покинув штаб-квартиру Microsoft, Фэн Юй позвонил Лю Чуаньчжи и 
попросил его ускорить разработку браузера, платформы, офисных программ и
 т.д. Все эти программы должны были подходить для Win95. Все эти 
программы должны были подходить для Win95. Что еще более важно, они 
должны ускорить разработку антивирусного программного обеспечения. 
Брандмауэр текущей системы был слишком хрупким и имел много лазеек. Эти 
несколько лет были годами, когда антивирусное программное обеспечение 
стало популярным. Если Фэн Юй сможет получить половину китайского рынка,
 его прибыль будет высокой. Фэн Юй был удивлен, когда Лю Чуаньчжи сказал
 ему, что им не удалось захватить Kingsoft. Те люди в Kingsoft были 
очень высокомерны и установили слишком высокую цену на свои технологии 
разработки программного обеспечения. Лю Чуаньчжи не согласился на их 
требования. Но Лю Чуаньчжи и его люди видели потенциал Kingsoft. Они 
были сильны в офисном ПО, антивирусах и браузерах. Хотя Лю Чуаньчжи не 
удалось захватить Kingsoft, он вложил в них некоторую сумму денег, чтобы
 получить некоторые акции. Было слишком сложно догнать Microsoft по 
операционным системам для ПК. Но в будущем появятся операционные системы
 для мобильных телефонов. Прибыль от операционных систем для мобильных 
телефонов будет выше, чем от операционных систем для ПК. В настоящее 
время Фэн Юй хочет собрать группу лучших инженеров-программистов, а 
затем сказать им, что он хочет, и они пойдут и разработают это. Наиболее
 существенным различием между операционной системой ПК и мобильного 
телефона был размер системы. Операционная система мобильного телефона не
 требует большого объема памяти. Однако в будущем размер операционных 
систем будет увеличиваться. Это также было причиной, почему Microsoft 
потерпела неудачу в операционной системе мобильного телефона, а Android 
от Google и Apple захватили рынок. Если Фэн Юй правильно помнил, 
следующие два года были худшими для Apple. Apple понесла огромные 
убытки, а Джобс покинул Apple. Фэн Юй подумал, не воспользоваться ли ему
 этой возможностью, чтобы переманить некоторых ведущих разработчиков 
Apple.
В прошлой жизни Фэн Юя элитные разработчики программного обеспечения
 работали в ведущих компаниях, таких как Google, Microsoft, Apple, 
Facebook и т.д. . Разработчики из других компаний считались 
второсортными. В том числе и в одной из ведущих технологических 
компаний, Yahoo. Многие люди говорили, что причина неудачи Yahoo в том, 
что у них не было лучших разработчиков, и они не смогли сохранить свое 
лидерство. Фэн Юй знал, как важно иметь передовые технологии. Если бы он
 мог подать заявку на несколько патентов в этой отрасли, он мог бы 
получить высокую прибыль и остановить своих конкурентов. Остановить 
конкурентов не было целью Фэн Юя. Он просто хотел быть впереди всех в 
плане развития технологий. ……
«Пол, что ты думаешь о просьбе Фенга?» У Билла Гейтса болела голова .
 Требования Фэн Юя были слишком суровыми, но Билл Гейтс не мог отказать 
ему. «Отклонить их!» рявкнул Пол Аллен. «Мы все еще можем обсудить его 
просьбу о вступлении в совет директоров. Но он использовал китайский 
рынок, чтобы угрожать нам? Это непростительно. Как кто-то может угрожать
 нам, Microsoft?».
«Пол, сначала успокойся. Я тоже хочу отклонить его требования. Но то,
 что он сказал, правильно. Нам нужно открыть китайский рынок. Это более 
крупный рынок, чем Америка, и у него большой потенциал. Вы не хотите 
получить этот рынок?» Билл Гейтс думал о том, чтобы отказать Фэн Юю, но 
выгода была слишком привлекательной. «Но мы — Microsoft. Мы можем 
заставить все компании по производству оборудования склониться перед 
нами, почему мы не можем заставить его уступить?» недовольно ответил Пол
 Аллен. Хотя Microsoft была наказана за то, что заставила производителей
 аппаратного обеспечения выполнять свои заказы, это также показывает, 
насколько они были сильны. «Это Китай. Одна из самых могущественных 
стран на Востоке. Их рынок полностью отличается от нашего. Более того, 
Фэн намекнул, что если он не хочет, чтобы мы вышли на китайский рынок, 
мы никогда не сможем сделать шаг в Китай. Подумайте об Индии. Там мы 
заблокированы. Если мы потеряем китайский рынок после Индии, знаете, 
сколько будет убытков?
Что если Китай создаст свою собственную компанию по производству 
операционных систем? У нас появится еще один конкурент. Компания с 
поддержкой своего правительства будет развиваться быстрее, чем мы можем 
себе представить!» с тревогой сказал Билл Гейтс. Пол Аллен нахмурился. 
Теперь другая сторона ясно дала им понять. Если они будут сотрудничать, 
то Microsoft получит некоторые преимущества, а другая сторона получит 
больше преимуществ. Если они не будут сотрудничать, то Microsoft понесет
 огромные потери, а потери другой стороны будут намного меньше, чем у 
них. «Черт! Как насчет того, чтобы согласиться на одно из его 
требований? Например, позволить ему войти в совет директоров при 
условии, что он должен помочь Microsoft выйти на китайский рынок. Когда 
Microsoft будет зарабатывать деньги, он тоже будет зарабатывать деньги. »
 — сказал Пол Аллен после некоторого раздумья. «Я предложил ему это, но 
он не согласился. Он сказал, что оба требования должны быть выполнены. 
Он хочет войти в совет директоров, а также хочет, чтобы мы продавали 
наши системы Lenovo по 12 долларов!» Билл Гейтс покачал головой. Если бы
 было только одно требование, он мог бы не колебаться. «Но если другие 
компании узнают о таком ценообразовании, это повлияет на нашу 
репутацию!»
В конце концов, Microsoft взимала с других компаний гораздо более 
высокую плату за установку своих операционных систем. Если другие 
компании узнают о ценах Lenovo, они также захотят снизить цены. Это 
приведет к большим потерям для Microsoft, и их акции также упадут. «Пол,
 это тоже то, что меня беспокоит. Фэн воспользовался этим. Если он 
войдет в совет директоров, то не допустит утечки этих новостей. Он 
владеет довольно большим количеством акций Lenovo. Он сможет сохранить 
это в тайне и убедится, что утечки не будет. Если нет, то он также 
понесет убытки, как Microsoft понесла убытки. «
«Билл, ты хочешь сказать, что уже принял решение? Вы хотите принять 
его нелепые требования? Что мы можем заработать на таких низких ставках?
 Несколько миллионов или десятков миллионов долларов США?» ответил Пол 
Аллен. «Я решил согласиться с ним на этот раз.
Мы предложим ему низкую ставку, но их ПК должны печатать наш 
логотип, а также рекламировать Microsoft в Китае. Реклама их продуктов 
также должна включать нас. Кроме того, мы можем использовать их для 
продвижения нашего IE в остальном мире. Мы сможем заявить, что у нашего 
браузера IE больше всего пользователей в мире. Это поможет нам при 
продвижении нашего браузера IE в Европе . «
«Тогда как насчет его требования войти в совет директоров? Все его 
акции являются неголосующими. Если все его акции будут конвертированы, 
он будет владеть 15% голосующих акций!»
«Обмен . Мы с тобой возьмем по 1% голосующих акций, чтобы обменяться с
 ним. Вам нужны деньги, чтобы инвестировать в вашу новую компанию, 
верно? Вы можете использовать этот шанс, чтобы продать эти неголосующие 
акции. » Билл Гейтс принял решение. «Отлично. Раз вы уже решили, тогда я
 вас поддержу. » Пол Аллен затянулся сигарой. Это проклятое решение!

    
  





  


  

    
      Через 3 дня Билл Гейтс позвонил Фэн Юю. На самом деле, он принял 
решение на следующий день после их встречи. Он задержался еще на 2 дня, 
так как не хотел показывать Фэн Юю, что ему не терпится принять решение.
 Но на самом деле, 3 дня прошли гораздо быстрее, чем ожидал Фэн Юй. 
«Привет, Билл, привет Пол . » Фэн Юй был удивлен, увидев Пола Аллена. 
Хотя Пол Аллен был вторым по величине акционером Microsoft, он в 
основном сосредоточился на своей собственной компании по разработке 
программного обеспечения. Кроме того, Пол Аллен любит спорт и купил 
много спортивных команд, например, Portland Trail Blazers из NBA. В 
будущем он собирается купить команду Seattle Seahawks. Он также известен
 как самый богатый владелец НБА. Когда Пол Аллен увидел Фэн Юя, он был 
удивлен. Фэн Юй был слишком молод. В возрасте Фэн Юя он все еще создавал
 Microsoft вместе с Биллом Гейтсом. Однако в столь юном возрасте Фэн Юй 
уже был мультимиллионером. Неужели он заработал все свои деньги сам? Но 
даже если он заработал все деньги сам, я все равно богаче его!
«Похоже, мне не нужно представляться. » Билл Гейтс рассмеялся. «Пол, я
 чувствую, что вашей команде Portland Trail Blazers трудно выиграть 
чемпионат. Джордан вернулся, верно?» неожиданно спросил Фэн Юй. Черт! Ты
 пытался поставить меня в неловкое положение, как только вошел? Ты тот, 
кто начал это. Я усложню тебе жизнь!
«Кто это сказал? Джордан не вернется в этом году. Также он не попадет
 в финал! Наши Блейзерс обязательно выиграют чемпионат в течение 5 лет!»
 сердито ответил Пол Аллен. «Правда? Как насчет того, чтобы заключить 
пари. Если мне удастся купить команду, то моя команда станет чемпионом 
быстрее, чем ты. » Фэн Юй улыбнулся. «Ты не сможешь купить ни одной 
команды, потому что ты не гражданин! Даже если ты купишь долю в команде,
 ты не выиграешь, если только эта команда не Bulls или Rockets!»
«Эй, Пол, Фенг, мы здесь, чтобы поговорить о Microsoft, а не о NBA. 
Вы все можете поговорить об NBA позже. » — сказал Билл Гейтс. Сколько 
стоит спортивная команда? Если Билл Гейтс захочет, он может выкупить всю
 NBA!
Лучшие команды стоили около 100 миллионов. Средние команды стоили 
гораздо меньше 100 миллионов. Что говорить об этих малых предприятиях? 
Microsoft важнее!
Пол Аллен отвернулся. Этот Фенг был слишком раздражающим!
«Тогда давайте поговорим о Microsoft. Вы все согласны на мои 
условия?» Фэн Юй улыбнулся. Когда кто-то злится, а ты улыбаешься, другая
 сторона будет злиться еще больше, даже если ты не скажешь ни слова. Пол
 Аллен был в ярости!
«Мы не примем ни одного из ваших условий!»
Билл Гейтс немедленно оттащил своего старого друга назад. Они уже все обсудили, и почему Пол передумал в последний момент?
«Фенг, он имел в виду, что мы не примем ваши условия полностью. Мы 
хотим обсудить это с тобой. » — объяснил Билл Гейтс. Фэн Юй пожал 
плечами. «Хорошо. Что вы все хотите обсудить?»
«Во-первых, мы можем принять вас в совет директоров. Но после того, 
как вы войдете в совет, вы должны поставить интересы Microsoft выше 
своих. Вам ясно?»
Ставить интересы Microsoft выше себя? Это значит, что вы хотите поднять цену?
«Простите. Я не понимаю, что вы имеете в виду. Я, конечно, буду 
защищать интересы Microsoft, но я также не хочу понести убытки со своей 
стороны. «
«Но вы не можете позволить Microsoft понести убытки, только чтобы вы 
заработали деньги. » — рявкнул Пол Аллен. Фэн Юй посмотрел на Пола 
Аллена: «Пол, что ты имеешь в виду? Какие убытки у Microsoft? Я помогаю 
Microsoft открыть новый рынок. Самый большой рынок в мире. Он в 
несколько раз больше, чем рынок США!».
«Вы просто играете словами. Вы думаете, мы не знаем об экономике 
Китая? У нас есть офис продаж в Китае, и он там уже более 3 лет. Китай 
все еще бедная страна. Большинство людей там бедные!» Пол Аллен 
усмехнулся. С точки зрения населения, Китай кажется огромным рынком. Но в
 Африке население выше. Можно ли считать Африку большим рынком? Во 
многих частях Африки нет даже электричества, как они могут использовать 
ПК?
«Вы все понимаете Китай лучше меня? Офис продаж Microsoft находится в
 Китае уже 3 года. Анализировали ли они рост количества ПК в Китае? 
Знают ли они о том, насколько выросла экономика Китая? Подсчитали ли они
 рост числа богатых китайцев? Вы все также должны знать, как быстро 
растет экономика Китая. Как это сопоставимо с рынком США? Один город в 
Китае имеет больший рынок, чем один штат США. «
Экономика Китая начала расти в эти два года. Хотя на начальном этапе 
рост был медленным, после 2000 года он потряс весь мир. Китайская 
экономика, возможно, не была впечатляющей сейчас, но она больше не 
считалась нищей страной. «Раз вы говорите, что китайская экономика 
быстро растет, то Microsoft должна относиться к Китаю так же, как и к 
другим странам. Цена на операционную систему и программное обеспечение 
должна быть такой же, как и в других странах. » — высокомерно сказал Пол
 Аллен. Разве вы не говорили, что Китай сейчас процветает? Тогда почему 
мы должны продавать нашу продукцию вам всем по более низкой цене?
«Это связано с поведением потребителей. Бедный человек, который 
трудился много лет, наконец, получил деньги. Как вы думаете, он будет 
тратить деньги как транжира? Он привык экономить каждую копейку, и это 
вошло у него в привычку! Если вы будете продолжать продавать свою 
продукцию по обычной цене, то я могу гарантировать, что вы не сможете 
продать много копий. Кроме того, взломать системные коды Microsoft не 
так уж и сложно. «
Лицо Пола Аллена изменилось. «Вы собираетесь производить подделки? Это незаконно!»
«Я не тот, кто это делает. Это те пользователи. Вы все можете 
сказать, кто использует оригинальную версию, а кто пиратскую? Вы все 
также не можете пойти и обыскать дом каждого. Низкие цены + Bundle, это 
правильный способ сделать это. В этом году Lenovo захватит весь 
китайский рынок ПК. Вы мне верите?»
Билл Гейтс потянул Пола Аллена назад. Фэн Юй и Пол Аллен собирались 
подраться. Билл Гейтс задавался вопросом, что не так с Полом Алленом.
Он не был тем, у кого плохой характер. «Фэн, я не хочу с тобой 
спорить. Я просто скажу тебе, каковы наши условия. Если ты согласен, то 
мы будем сотрудничать. Если ты не хочешь соглашаться, тогда мы сдадимся.
 «
Фэн Юй жестом попросил Билла Гейтса продолжать. Затем он поднял свой 
кофе и сделал глоток. В то же время он взглянул на Пола Аллена. «Пол и я
 обменяем по 1% акций Microsoft на вас. Таким образом, вам будет 
принадлежать 2% голосующих акций, и я выдвину вашу кандидатуру в совет 
директоров. Можете ли вы сказать мне, в чем вы хороши, и какую должность
 вы хотите получить?»
«Я хочу быть главным ответственным за китайский рынок. Я обещаю, что 
помогу Microsoft проникнуть на китайский рынок, и меня не будут 
волновать другие вещи. «
«Хорошо. Вы будете вице-президентом Азиатско-Тихоокеанского региона и
 будете курировать китайский рынок. Ваше первое условие выполнено. 
Давайте поговорим о другом вашем требовании. Мы обсудили и не согласны с
 12 долларами США. Самая низкая цена, которую мы можем принять — 20 USD.
 Это уже самая дешевая цена во всем мире. Ваша стоимость не сильно 
увеличится, если вы включите в ПК Lenovo . В конце концов, налог на 
электронные продукты в Китае очень высок, и вы все равно будете иметь 
преимущество в цене!»
Фэн Юй задумался на некоторое время. Цена операционной системы 
Microsoft в других регионах все еще была намного выше 20 долларов США. 
Сейчас Microsoft продает операционную систему в комплекте с полным 
программным обеспечением Office. Это уже была хорошая сделка, и ее можно
 было принять. «Хорошо. Я уступлю вам. Я приму это условие. «

    
  





  


  

    
      После того, как основные условия были решены, Билл Гейтс добавил еще 
несколько условий. Когда Lenovo выводит на рынок свои новые продукты, 
они должны включать продукты Microsoft в свою рекламу. Они также должны 
помогать продвигать продукты Microsoft и показывать логотип Microsoft. 
Фэн Юй согласился с этим условием, но он также просит Microsoft купить 
ПК Lenovo, когда они покупают новые ПК. ПК Lenovo все еще был более 
продвинутым в некоторых областях по сравнению с другими брендами. 
Оптический привод Lenovo был намного лучше, чем у IBM. За это условие 
Билл Гейтс сказал, что добавит Lenovo в их список закупок. Его это не 
волнует. Microsoft будет использовать любой ПК, кроме Apple и IBM. Он 
также сказал, что если Lenovo готова произвести для них партию ПК 
Microsoft, он не против поменять все ПК своей компании на Lenovo. Но 
сколько Lenovo сможет заработать на этой сделке, если они не будут 
выставлять свой бренд и просто будут производить ПК для Microsoft? 
Максимум, это всего 10 000 ПК, а прибыль составит около 1 миллиона 
долларов США. Фэн Юй все еще должен был оказать услугу Биллу Гейтсу. 
Чтобы попасть в список закупок Microsoft, китайский офис Microsoft 
перейдет на Lenovo. После этого, это проблема Лю Чуаньчжи, чтобы убедить
 офисы Microsoft в других регионах, чтобы перейти на Lenovo. Фэн Юй 
помог Лю Чуаньчжи получить эту возможность, и только от него зависит, 
сможет ли он воспользоваться ею в полной мере. Оба мужчины обсудили еще 
несколько условий, и это были незначительные условия, выгодные для обеих
 сторон. Обе стороны охотно согласились. Что касается Пола Аллена, то он
 не сказал Фэн Юю ни слова. Он думал о своей команде NBA. Он планировал 
набрать в «Блейзерс» еще несколько звездных игроков. Он должен выиграть 
чемпионат, чтобы показать Фэн Юю!
……
На следующий день Фэн Юй привез своего адвоката Уилсона и еще 
нескольких сотрудников в штаб-квартиру Microsoft. Они принесли письмо с 
разрешением Lenovo, подтверждающее, что Фэн Юй может представлять Lenovo
 в США, включая подписание контрактов. Пола Аллена рядом не было.
Но на столе лежал подписанный договор об обмене акциями. Фэн Юй 
должен был только подписать контракт. На столе лежало несколько 
комплектов договоров, и Фэн Юй жестом подозвал Уилсона. Уилсон 
немедленно привел своих людей, чтобы проверить контракты. Суммы, 
задействованные в этих контрактах, были астрономическими. Они должны 
были быть осторожны. Каждый контракт должен был пройти 3 тура проверок, 
прежде чем решить, может ли Фэн Юй его подписать. Это могло быть 
хлопотно, но Уилсон и его сотрудники получали хорошие деньги за все эти 
работы. Юридическая фирма Уилсона подписала контракт с Фэн Юем. Ему 
будет выплачиваться ежемесячная сумма + комиссионные. Чем больше работы 
его фирма сделает для Фэн Юя, тем больше он заработает. Уилсон 
раздумывал, не стать ли ему личным адвокатом Фэн Юя. Остальные клиенты 
могут быть переданы его сотрудникам. Никто не знает, сколько активов у 
Фэн Юя. Даже родители Фэн Юя не знают. Но Уилсон знал гораздо больше, 
чем другие. Он был уверен, что то, что он знает, не все активы Фэн Юя, 
но этого было достаточно, чтобы убедить его остаться с Фэн Юем!
«Хотите попробовать эту сигару?» Билл Гейтс подтолкнул свою коробку с
 сигарами к Фэн Юю. Фэн Юй небрежно поднял правую руку, и кто-то сзади 
быстро достал сигару из коробки. Этот человек разрезал и поджарил 
сигару, а затем положил ее между пальцами Фэн Юя. Билл Гейтс был 
удивлен. Действия Фэн Юя были более плавными, чем у него, самого 
богатого человека в мире. Был ли этот Фэн Юй из какой-то китайской 
таинственной древней семьи?
«Где Пол? Я все еще думаю обсудить с ним баскетбол. » — спросил Фэн 
Юй. Билл Гейтс ответил: «У него своя компания, и он очень занят. 
Поскольку вы тоже любите баскетбол, вы оба должны быть в состоянии 
хорошо общаться. «
«Возможно. Но я люблю только выигрывать в баскетбол. Проигрыши меня не интересуют. «
Билл Гейтс промолчал. Похоже, что Фэн Юй и Пол никогда не смогут стать друзьями . ……
«Босс, этот контракт в порядке. Вы можете подписать его сейчас. » Уилсон передал контракт Фэн Юю .
Фэн Юй взял его и небрежно перевернул, после чего подписал. Проверка
 документов заняла все утро, прежде чем Фэн Юй подписал все контракты. 
Во время ожидания Фэн Юй мало разговаривал с Биллом Гейтсом. «Хотите 
пообедать вместе? Я могу познакомить вас с другими директорами. «
«Нет, спасибо. Я буду присутствовать на собрании директоров через два дня. У меня еще есть кое-что на сейчас . «
Отклонено. Этот новый директор из Китая отклонил приглашение Билла 
Гейтса?! Секретарь Билла Гейтса, Тони, посмотрел на Фэн Юя в шоке. Он 
никогда не видел, чтобы кто-то отклонял приглашение своего босса!
Даже президент США должен был вежливо разговаривать с Биллом Гейтсом. Этот Фэн Юй был слишком высокомерен!
Но что еще больше шокировало Тони, так это то, что его босс не 
рассердился. Он только рассмеялся. Возможно, другие не очень хорошо 
понимали Билла Гейтса, но Тони хорошо знал его характер. Он мог начать 
ругать внезапно. Как секретарь Билла Гейтса, Тони не раз подвергался 
ругани со стороны Билла Гейтса. Его ругали, когда Билл Гейтс занимался 
кодированием и был прерван им, или когда он прерывал Билла Гейтса, когда
 тот был погружен в свои мысли. Тони видел только, как Билл Гейтс 
высокомерно обращается с другими, и никто не смеет ему отказать!
Возможно, Билл Гейтс сталкивался с отказами, когда начинал свою 
карьеру. Но за это время Тони так и не начал работать с Биллом Гейтсом. 
Он пришел в Microsoft только 4 года назад, и в то время Microsoft уже 
запустила свое программное обеспечение Office. Акции компании также 
выросли, и Биллу Гейтсу есть чем гордиться . Верно, у Билла Гейтса есть 
квалификация, чтобы гордиться. У этого Фэн Юя есть все необходимое, 
чтобы отвергнуть Билла Гейтса? Босс Тони был самым богатым человеком в 
мире. Microsoft — одна из крупнейших компаний в мире, ведущая компания 
по разработке программного обеспечения. Кто такой этот Фэн Юй?
Хотя Фэн Юй владеет 15% акций Microsoft и может считаться самым крупным магнатом, голосующих акций у него было всего 2%.
Если бы не помощь Билла Гейтса, Фэн Юй даже не смог бы войти в совет директоров!
На самом деле, Билл Гейтс не возражает против того, что Фэн Юй 
отказал ему. Фэн Юй уже говорил ему, что не хочет быть в центре 
внимания. Кроме того, Фэн Юй объяснил, что будет присутствовать на 
собрании через несколько дней. Пол Аллен также редко посещал собрания 
компании. У него была своя компания по разработке программного 
обеспечения, и его компанию можно считать конкурентом Microsoft. Но 
сказал ли что-нибудь Билл Гейтс? Билл Гейтс также не может заставить 
Пола Аллена закрыть свою компанию. Именно поэтому Тони все еще был 
секретарем, а бывший секретарь Билла Гейтса уже входил в высшее 
руководство компании. Тони посмотрел на Фэн Юя, когда тот уже уходил. 
Встреча директоров через два дня должна быть интересной.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй не оправдывался, когда говорил, что у него есть дела. Ему 
действительно было чем заняться. Ему нужно почитать о членах совета. Фэн
 Юй помнил только одного из членов совета директоров в эту эпоху. Стив 
Балмер. Он также будет генеральным директором Microsoft в будущем. Он не
 был соучредителем и не вложил ни цента. Но он получил акции компании. 
На момент основания Microsoft Билл Гейтс владел 49% акций, а Пол Аллен —
 35%. Стиву Балмеру принадлежало 8%, а остальным сотрудникам — остальные
 8%. Конечно, все эти акции были голосующими. В те дни, когда Пол Аллен 
покинул Microsoft, он инвестировал во многие компании. Но большинство из
 этих компаний потерпели неудачу. Только в прошлом году телекомпания, в 
которую он инвестировал, отклонила его просьбу об увеличении доли. В 
порыве гнева он продал все свои акции. Но после того, как он продал свои
 акции, стоимость этой компании выросла более чем на 50%. Пол Аллен 
также не раз спорил с Биллом Гейтсом по поводу акций. Билл Гейтс сказал 
Полу, что он продал свои акции, чтобы собрать деньги для своих 
инвестиций, и это уменьшит их доли в компании. Он должен просто продать 
свои акции Биллу Гейтсу. Но Пол Аллен чувствовал, что он уже жертвовал в
 прошлом, и ему не следует делать это снова. Он также был недоволен, 
когда Билл Гейтс передал Стиву Балмеру так много акций. Стив Балмер 
теперь был вице-президентом Microsoft. Остальные директора, за 
исключением одного директора из инвестиционной компании, занимали 
должности в высшем руководстве. Что удивило Фэн Юя, так это то, что в 
совете директоров было всего 8 человек. Похоже, Билл Гейтс любит все 
контролировать. Директоров было четное количество, и когда дело доходит 
до принятия решений, они принимают решения на основе % акций. Это 
означает, что Фэн Юй, владеющий всего 2% голосующих акций, не имеет 
права голоса. В предыдущей жизни Фэн Юя, когда Билл Гейтс ушел на 
пенсию, в совете директоров было 10 человек. Через 8 лет после этого 
Microsoft увеличила число директоров до 11.
Это было время, когда Билл Гейтс был лишь рядовым директором в 
совете директоров. Он больше не был крупнейшим акционером. Фэн Юй 
просмотрел всех членов совета директоров. Был только один человек, 
которого он должен был перетянуть на свою сторону. Этим человеком был 
Стив Балмер, потому что он пользовался доверием Билла Гейтса и через 
несколько лет станет генеральным директором Microsoft. Самое главное, 
что он и Пол Аллен не очень хорошо ладили. Если Фэн Юй сможет повлиять 
на Стива Балмера и заставить его принять неправильные решения, например,
 остановить Microsoft от вхождения в сектор аппаратного обеспечения, 
тогда Lenovo увеличит свои шансы стать ведущим производителем ПК в мире!
……
Через несколько дней началось заседание совета директоров Microsoft. 
Все директора были шокированы, увидев Фэн Юя в зале заседаний. Кто этот 
молодой человек? Он выглядит как китаец. Как он вошел?
Пол Аллен взглянул на Фэн Юя и усмехнулся. Стив Балмер с интересом 
смотрел на Фэн Юя. Этот человек — новый директор, о котором говорил Билл
 Гейтс?
Другие директора не знали о Фэн Юе, и с сегодняшнего дня в совете 
директоров появится новый член. Новый член — этот молодой человек. 
Остальные директора видели, как председатель совета директоров кивал и 
улыбался этому молодому человеку. Это означает, что они знали друг 
друга. Судя по реакции Пола Аллена, он также должен знать этого 
человека. Им было интересно, кто этот человек, и что он делает на их 
заседании совета директоров. «У меня есть что объявить на этом собрании.
 Фенг, с дальнего востока, это таинственный магнат, который покупает 
наши акции. «
Директора были удивлены и посмотрели на Фэн Юя. Фэн Юй только кивнул и
 даже не встал, чтобы поприветствовать всех. Остальные директора тоже не
 возражали. В конце концов, Фэн Юй был богаче их. Но Пол Аллен был 
взбешен. Он чувствовал, что Фэн Юй был груб. Но он не думал о себе. Он 
также смотрел на других директоров свысока. «Мы с Полом обменялись с 
Фенгом акциями, примерно по 1% с каждой.
Это означает, что Фенг в настоящее время владеет 2% голосующих 
акций. Поэтому я выдвинул кандидатуру Фенга в совет директоров. «
Билл Гейтс был крупнейшим акционером и имел право выдвинуть 
кандидатуру Фэн Юя в совет директоров. Многие люди думали, что все члены
 совета директоров должны быть акционерами компании. Но это было не так.
 Совет формируется на собрании акционеров путем голосования. Обычно 
акционеры выдвигают своих кандидатов. Но есть и такие члены совета 
директоров, которые не являются акционерами. Однако в Китае это не 
распространено. Те неакционеры, которые вошли в совет директоров, обычно
 вознаграждаются акциями компании. В конечном итоге они становятся 
акционерами компании. Поэтому, даже если Билл Гейтс не выдвинул 
кандидатуру Фэн Юя, Фэн Юй мог выдвинуть свою кандидатуру. Но если Билл 
Гейтс отклонит заявку Фэн Юя, Фэн Юй также не сможет войти в совет 
директоров. На самом деле, Билл Гейтс и Пол Аллен или Стив Балмер могут 
решить, позволить ли Фэн Юю войти в совет директоров. Билл Гейтс сегодня
 не выдвигал кандидатуру Фэн Юя на вступление в совет. Он просто 
информировал остальных членов. Совет директоров выбирается акционерами 
для руководства компанией. Члены совета директоров также могут быть 
смещены. В прошлом некоторые директора были исключены из совета 
директоров. Те, кто выступал против решений Билла Гейтса, были заменены.
 Билл Гейтс был крупнейшим акционером, председателем совета директоров, 
президентом и генеральным директором компании. Во многих небольших 
компаниях председатель совета директоров и генеральный директор были 
одними и теми же людьми. Но большинство крупных корпораций имели более 
сложную структуру. Поэтому совет директоров назначает двух людей, 
которые управляют компанией и в то же время проверяют друг друга. Стив 
Балмер был вице-президентом, но сейчас он выполняет работу президента. 
После того, как члены совета директоров услышали слова Билла Гейтса, они
 захлопали, приветствуя Фэн Юя. Только Пол Аллен продолжал потягивать 
свой кофе. Все смотрели на Фэн Юя. Этот человек будет самым новым членом
 совета директоров?
Похоже, что Билл Гейтс поддерживал его, а Пол нет. У этих двух мужчин снова конфликты?
«Хорошо. На этом церемония приветствия заканчивается. Теперь я 
назначаю Фенга вице-президентом Азиатско-Тихоокеанского региона. Он 
будет отвечать за бизнес в Китае. «
Все сразу поняли, почему новый член был китайцем. Он должен быть из Китая. Microsoft собирается выйти на китайский рынок?
Стив Балмер спросил: «За какие предприятия он будет отвечать?». Фэн 
Юй ответил раньше Билла Гейтса: «Всем . Я буду решать все вопросы 
бизнеса в Китае, и не буду вмешиваться в другие дела компании. «
Стив Балмер нахмурился. Китай — важный рынок для Microsoft. Не 
слишком ли поспешно передавать его в руки этого молодого человека? Хотя 
Фенг и является акционером, это не значит, что он хороший менеджер. 
Почему Билл Гейтс согласился, чтобы он был главным управляющим в Китае? 
Этот молодой человек — кто-то особенный в Китае?
Билл Гейтс добавил: «Фенг может помочь Microsoft захватить весь 
китайский рынок. Не волнуйтесь. Есть ли еще что обсудить? Если нет, то 
встреча заканчивается. «
Это заседание совета директоров было организовано специально для Фэн 
Юя. Стив Балмер заметил, что Фэн Юй улыбнулся ему несколько раз, и был 
озадачен.

    
  





  


  

    
      Заседание совета директоров было очень коротким. В основном потому, 
что эти директора занимали и другие должности в Microsoft, и им не так 
много нужно было обсудить во время заседания.
Фэн Юй стал директором Microsoft и получил свой собственный кабинет. 
Его кабинет был таким же, как и у остальных директоров. Это был 
небольшой кабинет, расположенный на верхнем этаже.
Фэн Юй с удивлением узнал, что Балмер был президентом 
Азиатско-Тихоокеанского региона Microsoft. Теперь у Фэн Юя был шанс 
поговорить с Балмером наедине.
«Стив, присаживайся. Ральф, помоги нам получить два кофе». Ральф был 
помощником Фэн Юя в Microsoft. Фэн Юй нанял его лично. Он не хотел 
использовать людей, назначенных Microsoft. Конечно, он должен был сам 
платить своему помощнику.
Стив Балмер сел на диван и посмотрел на Фэн Юя: «Фэн, ты из Китая?».
«Да. Что случилось? Ты смотришь на китайцев свысока?» Фэн Юй притворился сердитым.
Стив рассмеялся. «Фенг, ты думаешь, я буду смотреть свысока на того, 
кто богаче меня? Мне просто любопытно. Экономическое развитие Китая все 
еще находится на начальной стадии, как получилось, что ты такой богатый?
 Ты из какой-то древней китайской семьи и получаешь от них поддержку?»
Семейная линия? Для западных людей, молодой человек с таким 
количеством активов должен иметь какую-то семью, поддерживающую его. Но в
 прошлой жизни Фэн Юя молодой человек по имени Марк Цукерберг изменил 
все эти стереотипы.
Не имея никакой поддержки и руководствуясь только своими видениями и 
мечтами, Марк Цукерберг упорно трудился и стал одним из главных 
миллиардеров в мире.
«Можно сказать и так. Мой отец и мой шурин считаются магнатами в 
Китае. Но я чувствую, что получил столько денег благодаря своему 
упорному труду». Фэн Юй намеренно сказал это.
Стив поднял брови. Благодаря своему упорному труду? Этот молодой 
человек горд. Но если его семья осмелилась позволить ему распоряжаться 
таким количеством активов, то у него должны быть какие-то способности. 
Но еще важнее то, что он единственный наследник в своей семье.
Фэн Юй упоминал, что его отец и шурин были магнатами в Китае.
Стив слышал, что в Китае существует дискриминация в отношении 
женщин. В семьях считалось, что дочери — чужие, и все их состояние 
перейдет к сыновьям. Значит, Фэн Юй будет следующим наследником. 
Отправила ли его семья в США для обучения?
Стив задумался на некоторое время, а затем улыбнулся. «Верно. Все 
твои достижения должны быть обусловлены твоей тяжелой работой».
У Стива все еще было кое-что, что он держал при себе. Это ваша семья 
помогла вам. Если бы Биллу Гейтсу и Уоррену Баффету не помогали их 
семьи, они также не стали бы главными миллиардерами в мире! Я — тот, кто
 использовал свои собственные способности, чтобы достичь того уровня, на
 котором я сейчас нахожусь. Я не вложил ни одного цента и не стал 
акционером Microsoft. Я стал миллиардером благодаря своим собственным 
усилиям!
Вот о чем думал Стив в своем сердце.
«Стив, вы отвечаете за Азиатско-Тихоокеанский регион. Вы слышали, что
 обсуждалось на заседании совета директоров. Председатель сказал, что я 
буду заниматься китайским рынком и иметь последнее слово. Вас не 
устраивает такой расклад?»
подумал Стив. Если бы это был ты, был бы ты счастлив? Я планировал 
выйти на китайский рынок. Теперь у меня отбирают самый потенциальный 
рынок. Остальные рынки, вместе взятые, не такие большие, как Китай. Вы 
отняли у меня половину моей власти, и вы спрашиваете меня, недоволен ли я
 этим?
«Вы — китаец, и вы лучше понимаете Китай. Вы — лучший человек для 
работы на этом рынке. У меня тоже будет меньше работы. Кроме того, все 
мы работаем на благо Microsoft. Чем лучше будет Microsoft, тем больше мы
 будем зарабатывать, верно?».
Фэн Юй улыбнулся и посмотрел на Стива. Ты действительно так думаешь? Я
 вспомнил, что в моей прошлой жизни СМИ писали о тебе как о человеке, 
жаждущем власти.
«Стив, если это ты, то как ты откроешь китайский рынок?» спросил Фэн Юй.
Стив был озадачен. У этого Фэн Юя не было никаких планов? Если у него
 не было планов, то почему Билл Гейтс отдал ему китайский рынок?
Может ли Фэн Юй испытывать его?
Высокомерный!
Стив уважал только нескольких людей в своей жизни, и этот молодой человек перед ним определенно не один из них!
«Если бы я хотел открыть китайский рынок, я бы использовал 
агрессивную рекламу в Китае и работал бы с каждым брендом ПК там. Я 
сделаю так, что каждый покупатель ПК будет думать о нашей операционной 
системе, когда будет приобретать свой компьютер. Я сделаю так, что они 
смогут выбрать только нашу операционную систему!»
Фэн Юй кивнул: «Это хорошая стратегия. Но если Microsoft может 
сделать это, то и остальные компании по производству программного 
обеспечения могут сделать то же самое».
«У нас есть программное обеспечение, которое работает только на наших
 операционных системах. Вы должны знать, насколько хорошо наше 
программное обеспечение. Сейчас в США и многих странах Европы многие 
правительства и компании используют наше программное обеспечение. Они 
могут использовать только нашу операционную систему!» с гордостью 
ответил Стив.
«Я помню, что и у других компаний есть подобное программное 
обеспечение, как наш Office. Таких программ там не меньше десятка. Если 
бы у Microsoft не было соглашений с этими производителями оборудования, 
то операционные системы Microsoft не были бы так популярны, а наше 
программное обеспечение не смогло бы получить такую большую долю рынка. 
Возможно, вы не знаете об этом. В настоящее время в Китае самым 
популярным способом работы в офисах по-прежнему являются ручка и 
бумага».
Почему так происходит? Пользоваться ПК несложно. Но для некоторых это
 не так просто. Win 95 может быть простой в использовании, но она не так
 удобна, как XP. Неважно, будь то государственное учреждение или частная
 компания, первыми пользователями ПК были не офисные работники. Это были
 руководители.
Руководители были намного старше и неохотно принимали изменения или 
новые вещи, по сравнению с молодыми людьми. Это привело к странному 
циклу. У тех, кто умел пользоваться компьютерами, нет ПК, а тем, кто не 
умеет пользоваться, дали ПК!
Когда лидеры покупают вещи, они не задумываются о том, полезен ли 
этот предмет. В первую очередь они думают о том, какую выгоду они 
получат от покупки этого предмета.
В прошлой жизни Фэн Юя было много операционных систем этой эпохи.
Стив нахмурился и переспросил Фэн Юя. «Тогда как ты будешь заниматься маркетингом?»
«Мой метод похож на ваш. Но я сосредоточусь на цене. Наши 
операционные системы и офисное программное обеспечение дешевле, чем 
другие операционные системы. Кроме того, я могу использовать самую 
низкую стоимость, чтобы ускорить маркетинг нашей продукции. Наша 
основная прибыль будет получена не от розничных продаж наших систем».
Каждый раз, когда происходило обновление операционной системы, кто-то
 взламывал код в течение 2 дней. Очень скоро вся нация будет владеть 
последней версией операционной системы. Очень немногие люди решат купить
 более дорогие товары. Китайцы до сих пор не знают о правах 
интеллектуальной собственности. Они знают только, дорогой или дешевый 
этот товар. Зачем им тратить несколько сотен долларов на товар, который 
можно купить за 10-20 долларов?
Конечно, в чеке может быть написано, что за этот дешевый товар заплачено несколько сотен долларов.
«Тогда как же мы зарабатываем деньги?»
«Подождите. Подождите, пока они привыкнут к нашим операционным 
системам и программному обеспечению, тогда мы будем делать деньги». 
Начальный этап открытия нового рынка — самый сложный, требуются большие 
ресурсы. Я гарантирую, что в течение 3 лет более 90% ПК в Китае будут 
использовать операционную систему Microsoft!».
Да. Я не могу обещать, потратили ли они деньги на покупку продуктов 
Microsoft. Я лишь хочу, чтобы у Lenovo было больше времени для 
приобретения опыта разработки операционной системы. Это будет их основой
 для того, чтобы обогнать Microsoft в будущем…….

    
  





  


  

    
      Стив — распространенное имя в Америке. Это как Xiao Qiang в Гонконге,
 Xiao Ming в Китае, Tom в английских учебниках. Это очень, очень 
распространенное имя. Но если фамилия Стива — Форбс, то она уже не 
является распространенной.
Стив Форбс был главным редактором и генеральным директором Forbes. 
Председателем совета директоров Forbes был пожилой человек. Настоящим 
человеком, принимающим решения в Forbes, был Стив.
Сегодня Стив был здесь, чтобы встретиться с китайцем из Китая. С тем,
 с кем он всегда хотел побеседовать, но не имел возможности.
Фэн Юй не ожидал встретить другого человека по имени Стив. Хотя этот 
человек был известен в деловых кругах, Фэн Юй не хотел с ним 
встречаться.
Все дело в том, что Стив был не только бизнесменом, но и репортером. 
Этот тип людей был восприимчив. Фэн Юй не мог рассказать о том, что он 
делал в прошлом, а ведь именно об этом хотел спросить Стив.
Но эта встреча была организована Биллом Гейтсом, и Фэн Юю было трудно
 отказать ему. На самом деле, Фэн Юй тоже было интересно узнать о Стиве.
 Он также был известен как «лучший прогнозист финансового рынка». Фэн Юй
 также хотел узнать, как журнал Forbes стал таким успешным? Этот журнал 
читали не менее 5 миллионов человек, и он был одним из лучших деловых 
журналов в мире.
Билл Гейтс и Стив Форбс вошли в кабинет Фэн Юя.
«Вам всем не нужно меня представлять, верно?»
Фэн Юй повернулся к Биллу Гейтсу: «Ты рассказал Стиву о моих условиях?».
Стив кивнул. «Конечно. Это не интервью, и у меня нет с собой никаких 
записывающих устройств. Без разрешения Билла даже я должен оставить эти 
устройства снаружи».
Фэн Юй был доволен. Он все еще хочет пока держаться в тени. В будущем
 он сможет появиться перед камерами. Но сейчас было неподходящее время, 
особенно в США, где оружие повсюду.
У президента США была лучшая в мире охрана, но на одного из них тоже 
было совершено покушение. Фэн Юй не хотел умирать рано, не насладившись 
жизнью!
Более того, Фэн Юй не был гражданином США!
«Фенг, мы можем поболтать?» Стив достал из сумки ручку и блокнот. Это была его привычка делать заметки.
Фэн Юй нахмурился. «Стив, я думаю, я ясно выразился. Я не хочу выставлять себя напоказ. Пожалуйста, не делай записей».
Фэн Юй потерял дар речи. Я сказал, что это не интервью, и какого черта ты ведешь записи?
Стив смущенно держал ручку. «Извините. Это привычка. Я написал несколько вопросов в своем блокноте. Могу я взглянуть на него?»
Черт. Почему это все еще похоже на интервью? Разве Билл Гейтс сказал,
 что эта встреча — просто беседа между друзьями? И еще, почему Билл 
Гейтс сидит? Я думал, ты очень занят?!
Билл Гейтс увидел, что Фэн Юй смотрит на него, и пожал плечами. «Мне сейчас нечем заняться. Давайте поболтаем».
Билл Гейтс тоже очень любопытен к Фэн Юю. Но Фэн Юй не американец, и у
 него не было возможности заглянуть в прошлое Фэн Юя. Он попросил своих 
людей в Китае узнать больше о Фэн Юе. Полученная информация была 
шокирующей. В Китае был только один человек, который был супермагнатом, 
как Билл Гейтс, и его возраст также совпадал с возрастом Фэн Юя.
Этот человек — король производства, розничной торговли, электроники, 
бытовой техники, ходили слухи, что он также занимался 
телекоммуникациями, F&B и т.д. Кто-то также сказал, что «человек» 
даже сидел и разговаривал с этим человеком.
Конечно, все это были слухи и не могли быть подтверждены никакими 
сообщениями СМИ. Но чтобы все эти слухи распространялись, в них должны 
быть какие-то элементы правды. Даже если Фэн Юй обладал только одним из 
этих слухов, это тоже было ужасно.
Посмотрите на все эти ТНК. Все они контролировали некоторые отрасли 
промышленности, такие как производство, электроника, телекоммуникации, 
розничная торговля и т.д. Неважно, какую отрасль контролировал Фэн Юй в 
Китае, это лишь показывает, насколько он влиятелен.
Исходя из потенциала роста Китая, чистая стоимость Фэн Юя в будущем 
достигнет более 1 миллиарда долларов США. Билл Гейтс хочет услышать от 
Фэн Юя, в каких отраслях он был задействован.
В будущем Билл Гейтс продаст свои акции Microsoft и создаст фонд для 
инвестиций в другие отрасли. Это показывает, что Билл Гейтс не хотел всю
 жизнь концентрироваться на одной отрасли.
Ральф принес кофе и ушел, закрыв за собой дверь. Фэн Юй был доволен 
действиями Ральфа. Ему не нужно было много говорить ему, и он знал, что 
делать.
Стив посмотрел на Фэн Юя. «Фэн, ты действительно держишь 15% акций Microsoft?».
«На самом деле, это не так много. Я владею только 14,9%».
Стив использовал свои ногти, чтобы нацарапать первый вопрос в своем блокноте. Фэн Юй ответил на этот вопрос.
«Мне очень любопытно. Все ваши акции — это обращающиеся акции. Это 
значит, что вы купили их у других инвесторов на открытом рынке. Это 
потому, что вы уверены в потенциале заработка Microsoft, поэтому вы 
вкладываете в нее деньги?»
«Конечно. Точнее говоря, я уверен во всей отрасли. Microsoft — одна 
из ведущих компаний в этой отрасли. В Китае мы называем такие компании 
«главный козел», то есть вожак стаи. Инвестиции нужны, чтобы заработать 
больше денег, и Microsoft может помочь мне заработать больше денег».
Скрывать было нечего. Не мог же Фэн Юй говорить им, что он 
инвестирует в Microsoft не ради денег, а потому что хочет войти в совет 
директоров и в будущем позволить своей компании обогнать Microsoft.
«Я понимаю, что акции Microsoft все еще растут. Все ваши акции 
куплены за последние несколько лет. Можем ли мы поговорить о том, откуда
 у вас столько денег, чтобы купить эти акции? Даже если это было два 
года назад, ваши инвестиции — это тоже большая сумма».
«Я заработал их. Я заработал каждый цент легально. С моим статусом, 
нужно ли мне участвовать в нелегальном бизнесе?» Фэн Юй не дал прямого 
ответа. Почему я должен рассказывать тебе, как я зарабатываю деньги? Ты 
хочешь, чтобы я рассказал тебе все свои коммерческие секреты?
Стив был недоволен ответом Фэн Юя.
Он брал интервью у других магнатов и знал их основной источник 
дохода и то, как они стали богатыми. Но он ничего не знал о Фэн Юе, 
поскольку Forbes не был влиятелен в Китае.
Если бы он находился в США, Forbes мог бы быстро получить любую 
информацию. По крайней мере, всю доступную информацию. Но этого было 
достаточно. Forbes не стал бы копаться в чьем-то скрытом прошлом. Это 
работа других СМИ.
«Фенг, ты должен знать, о чем я хочу спросить. Позволь мне немного 
изменить вопрос. Кроме Microsoft, в какие еще компании вы инвестировали?
 Хммм, в более прибыльные компании».

    
  





  


  

    
      Фэн Юй заметил, что когда Стив задал ему этот вопрос, Билл Гейтс сидел прямо. Похоже, его тоже интересовал этот вопрос.
«Потребительская электроника, включая некоторые бытовые приборы. Это 
мои основные инвестиции. Вон тот многофункциональный супервентилятор 
изобретен моей компанией. В настоящее время он очень хорошо продается по
 всему миру». Фэн Юй улыбнулся.
«Значит, этот Суперфан марки «Ветер и дождь» принадлежит вам?» серьезно спросил Стив.
«У меня контрольный пакет акций».
Стив мысленно записал это и продолжил спрашивать. «Что вы имеете в 
виду под потребительской электроникой? Только этот бренд «Ветер и 
дождь»?»
«Именно так. Смотрите. Этот Super VCD тоже бренд Wind and Rain. У 
моей компании самые передовые технологии в индустрии VCD. Вы все знаете о
 VCD?»
Фэн Юй реорганизовал свой офис и добавил в него много продукции Wind 
and Rain и Aiwa. Он надеялся, что каждый, кто войдет в его офис, заметит
 эти продукты. Он также привык использовать свои собственные продукты.
VCD? Это тоже принадлежит Фэн Юю?
Стив думал, что именно китайское правительство изобрело этот VCD. 
Разве не говорили, что все прибыльные предприятия в Китае принадлежат 
государству?
Может, это какое-то недоразумение?
«VCD» — это тоже бренд «Ветер и дождь»? Это значит, что стоимость 
бренда Wind and Rain очень высока. Не могли бы вы поделиться, сколько 
стоит этот бренд?»
Стив слышал, что китайцы не очень-то разбираются в стоимости бренда. 
Был ли этот вопрос слишком сложным для Фенга? Но журнал Forbes и раньше 
публиковал некоторые неловкие моменты магнатов. Ничего страшного, лишь 
бы это была правда.
«Это должно быть около 10 миллиардов». непринужденно ответил Фэн Юй.
«Фенг, я говорю о долларах США». Китайцы любят использовать свою 
валюту. Разве они не знают, что USD — самая распространенная валюта в 
мире?
«Я говорю о долларах США». Фенг Ю бросил на Стива странный взгляд.
Стив был расстроен. Похоже, что этот Фенг не знает, что означает 
стоимость бренда. 10 миллиардов долларов США? Ты думаешь, что твоя 
компания — это Disney?
«Фэн, возможно, мы немного не поняли друг друга. Стоимость бренда не 
означает стоимость продукции и активов. Это то, сколько стоит бренд». 
Стив объяснил. Он чувствовал, что даже если Фэн Юй включит в стоимость 
бренда все продукты и активы компании, то и в этом случае «Ветер и 
дождь» не достигнет 1 миллиарда долларов США.
«Конечно, я знаю это. Вы слышали о бренде Wind and Rain?».
Стив нахмурился и кивнул. «Да. Я уже купил увлажнитель воздуха».
«А ты, Билл?» Фэн Юй повернулся и посмотрел на Билла Гейтса.
«Я уже пользовался увлажнителем, а также купил безлопастной вентилятор. Но в то время была только эта марка».
«Вы все также слышали о моем бренде, но не могли бы вы двое обратить 
внимание на обычные бренды? Это показывает, что бренд Wind and Rain уже 
вошел в жизнь людей. Даже такие магнаты, как вы двое, пользуются моей 
продукцией. Наш увлажнитель воздуха, вентиляторы без лопастей, 
VCD-плееры и т.д. являются лучшими в мире. Я также владею всеми 
соответствующими патентами».
«Хотя компания Wind and Rain существует не так давно, известность 
бренда высока. Продукция Wind and Rain может считаться лучшей в 
определенных областях, и мы продолжаем расти. Самое главное, это самый 
известный бренд в Китае. Любая продукция, выпущенная под брендом Wind 
and Rain, станет лидером продаж в Китае. Почему вы думаете, что бренд, 
который контролирует рынок с более чем 1 миллиардом потребителей и 
является ведущей компанией в своей отрасли, не может стоить 10 
миллиардов долларов США? Эта сумма будет расти со временем!».
Какая-нибудь продукция хорошо продавалась бы в Китае, если бы она 
была под брендом Wind and Rain? Если бы это было так, то этот бренд был 
бы более влиятельным, чем такие крупные бренды, как Sony или IBM?
Но не преувеличивает ли Фэн Юй? Как бренд может быть настолько влиятельным?
Фэн Юй не преувеличивал значение своего бренда. Ни один другой бренд 
бытовой техники или электроники не управлялся так хорошо, как Wind and 
Rain. Что является суб-брендом Wind and Rain? Aiwa!
Стив задумался на некоторое время и не стал отвечать на слова Фэн Юя. Он решил задать следующий вопрос.
Но то, что сказал Фэн Юй, можно использовать в качестве заголовка. 
Босс, который утверждает, что владеет 10-миллиардным брендом! Это 
привлечет множество читателей!
«Есть ли что-то еще? Кроме электроники и бытовой техники, вы инвестировали в другие отрасли?»
«Да. В компании, связанные с компьютерами. Я владею некоторыми 
акциями крупнейшего в Китае производителя ПК и ведущей в мире компании 
по производству программного обеспечения.» Фэн Юй ответил с улыбкой.
Стив не был удовлетворен таким ответом. Фэн Юй уклонялся от ответов 
на его вопросы. До сих пор он не знает, откуда у Фэн Юя деньги на 
покупку такого количества акций Microsoft.
«Фэн, каким был твой первый бизнес? Ты должен быть в состоянии раскрыть это, верно?».
«Увлажнители воздуха и безлопастные вентиляторы. Моя продукция 
монополизировала рынок, и в нескольких штатах США против нее был подан 
антимонопольный иск. Но монополизация рынка не должна считаться 
незаконной, верно? На продукцию Microsoft тоже подали в суд в некоторых 
регионах за монополизацию рынка, но Microsoft не была наказана. Это лишь
 доказывает, что наша продукция — лучшая в мире. Позже одна китайская 
компания представила в США другой бренд увлажнителей воздуха, и эти иски
 против нас были прекращены».
Говоря все это, Фэн Юй нарочито делал гордый вид. Ему еще не 
исполнилось двадцати лет. Если бы он вел себя слишком спокойно и 
по-взрослому, это было бы странно. Молодые люди должны вести себя 
высокомерно, когда они добиваются успеха.
После того как Фэн Юй сказал это, Стив показал презрение, а Билл 
Гейтс кивнул. Он согласился с Фэн Юем. Это верно. Что с того, что 
Microsoft создала монополию и подписала соглашение с властями? Microsoft
 — это компания по производству программного обеспечения и является 
лидером отрасли. Ее продукты — лучшие в мире!
«Простите за вопрос. Прибыль от увлажнителей воздуха и безлопастных вентиляторов очень высока?» спросил Стив.
На этот вопрос было трудно ответить. Если Фэн Юй скажет, что прибыль 
невелика, то Стив продолжит допытываться, откуда Фэн Юй берет деньги.
Если Фэн Юй скажет, что его доходы очень высоки, то его будут 
воспринимать как человека, который нажился на монополизации рынка. Это 
не лучшим образом скажется на имидже бренда и повлияет на его продажи.
«Стоимость НИОКР для моей продукции тоже очень высока. Вы знаете, 
сколько мы потратили на разработку безлопастных вентиляторов? Кроме 
того, мы должны были убедиться, что у нас самые передовые продукты. Мы 
вложили много средств в разработку нашей продукции. Вы знаете, сколько 
стоят лучшие инженеры и исследователи? Вы можете просто посмотреть на 
Microsoft. Как вы думаете, сколько стоит разработка операционной системы
 Microsoft? А сколько Microsoft продает свою операционную систему? Вы 
думаете, это дорого? Технологии и творчество бесценны!»
Фэн Юй использовал Microsoft как свой щит. Прибыль Microsoft в этом 
году составляет несколько миллиардов. Но какова ее стоимость? Технологии
 и творчество, лежащие в основе ее продуктов, не могут быть измерены 
деньгами.
Билл Гейтс согласился с ответом Фэн Юя, а Стив не нашел, что 
ответить. Однако спустя столько времени Стив все еще не знает, откуда у 
Фэн Юя деньги!

    
  





  


  

    
      Что бы ни спрашивал Стив, Фэн Юй отвечал только бессмыслицу. Кроме 
брендов Lenovo и Wind and Rain, Фэн Юй больше ничего не раскрыл. 
Большинство его ответов были двусмысленными, что поставило Стива в 
безвыходное положение.
Хотя Стив сказал, что это не интервью, он отнесся к этой встрече как к
 интервью. Все это время журнал Forbes не спрашивал разрешения, прежде 
чем раскрыть чей-то чистый капитал. Большинство людей гордились тем, что
 они попали в список журнала Forbes. Некоторые даже чувствовали себя 
оскорбленными, когда журнал Forbes объявлял, что их активы меньше, чем 
должны быть.
Но Фэн Юй был не таким, как все. Стив никогда не встречал 
миллиардера, который не хотел бы стать знаменитым. Был ли Фэн Юй похож 
на ту семью Ротшильдов? Он захочет раскрыть часть своих активов, а 
остальное держит в секрете?
Билл Гейтс также не получил того, что хотел узнать. Но Фэн Юй 
несколько раз во время встречи похвалил Microsoft и сделал его 
счастливым. Даже будучи самым богатым человеком в мире, он все еще 
беспокоился о том, что другие думают о его компании. Он все еще будет 
гордиться, когда услышит, что люди хвалят Microsoft.
Билл Гейтс хотел спросить Фэн Юя, реальны ли слухи о том, что он 
является магнатом в производстве, F&B, розничной торговле и т.д..
Но, подумав некоторое время, он решил не спрашивать. Он не был 
Стивом. Если бы он спросил Фэн Юя об этом, его бы восприняли как 
человека, пытающегося докопаться до его биографии, а это было бы 
неуважительно. В любом случае, Фэн Юй не сможет долго скрывать все это.
Стив покинул собрание, расстроенный. Фэн Юй был самым сложным магнатом, которого он когда-либо встречал.
Фэн Юй был всего лишь молодым человеком двадцати с небольшим лет, но 
от него исходило ощущение зрелости. Его ответы были безошибочными, и он 
постоянно менял тему. Это выводило Стива из себя.
В прошлой жизни Фэн Юй был биржевым маклером. Его сильной стороной 
было умение использовать слова, чтобы убедить клиентов дать ему деньги 
для инвестиций.
Несмотря на то, что Стив был гениален, Фэн Юй не позволил ему выведать свои секреты.
Глядя на блокнот, Стив был в оцепенении. Он был в растерянности.
Он подготовил так много вопросов, но на большинство из них не было ответов. Он действительно не знал, как написать эту статью.
Стив не мог написать, что Фэн Юй инвестировал в увлажнители воздуха и
 безлопастные вентиляторы. После этого он вложил деньги в VCD-плееры, 
затем в ПК, а потом в Microsoft. Он должен был объяснить, где Фэн Юй 
взял деньги, чтобы начать свои первоначальные инвестиции.
Даже сам Стив не поверил Фэн Юю, не говоря уже о читателях. Если бы 
Фэн Юй продал свои компании или выставил их на биржу, он, возможно, смог
 бы получить достаточно денег для покупки акций Microsoft. Но Фэн Юй не 
продавал свои компании. Откуда у него столько денег, чтобы купить акции 
Microsoft?
Было бы безответственно писать статью, основываясь на догадках Стива.
Но Фэн Юй был магнатом, а журнал Forbes не написал о нем статью. 
Разочарует ли это преданных читателей журнала Forbes? Журнал Forbes 
выходит раз в две недели, и Стиву было обидно, что он не смог 
опубликовать статью о Фэн Юе в ближайшем номере.
Стив задумался, стоит ли ему ждать следующего номера. Фэн Юй — 
китаец, а у Forbes нет офисов в Китае. Это должно быть хорошим 
оправданием. Так и есть. У Forbes есть офисы в Азии. Тамошние сотрудники
 могут узнать больше о Фэн Юй, и, возможно, им удастся раскопать больше 
информации.
……
«Билл.» Фэн Юй остановил Билла Гейтса, когда тот собирался уходить. 
«Есть ли в компании какие-то правила, по которым я должен быть здесь 
каждый день?»
Билл Гейтс растерянно посмотрел на Фэн Юя. «Нет. Вы — директор 
компании, и вы сами распоряжаетесь своим временем. Пока вы выполняете 
свою работу, все в порядке».
«Хорошо. Я поручу вам кое-какую работу, а сам решил немного отдохнуть».
Билл Гейтс не знал, что ответить. Вы начали работать всего несколько 
дней назад, и вам нужен перерыв? Но Билл Гейтс вспомнил, что Фэн Юй не 
получал зарплату от компании. Попросить перерыв в работе — это тоже 
нормально».
«Вам есть чем заняться? Вам нужна помощь?» спросил Билл Гейтс.
Фэн Юй знал, что Билл Гейтс не был вежлив, когда говорил это. В этом 
заключалась разница между китайской и западной культурами. В Китае, даже
 если вы не хотите помогать, вы все равно должны попросить. Если другая 
сторона действительно просит вас о помощи, вы должны придумать, как ей 
отказать.
Но в США люди действительно имеют в виду, когда предлагают помощь. 
Они не будут предлагать помощь, а потом искать способ отказать вам. Они 
даже не спросят, если не хотят помочь!
«Я останавливаюсь в отелях с момента приезда сюда. Я подумываю о том,
 чтобы купить здесь дом». Хотя Microsoft предлагает своим сотрудникам 
жилье, Фэн Юй не хочет жить в этих квартирах вместе с остальными 
программистами и инженерами.
Билл Гейтс услышал это и обрадовался. «Вы должны построить свой 
собственный дом. Вы сможете построить свой собственный особняк в 
соответствии с вашими желаниями. Я знаю нескольких архитекторов. Я могу 
связать тебя с ними».
Фэн Юй вспомнил, что особняк Билла Гейтса был всемирно известен в его
 прошлой жизни. Строительство началось в 1990 году и заняло 7 лет. Даже 
после завершения строительства особняк подвергся нескольким модификациям
 и ремонтам. Сообщалось, что стоимость строительства составила более 63 
миллионов долларов США. Но земля была куплена менее чем за 2 миллиона 
долларов США.
Конечно, вся мебель в особняке тоже стоила недешево. Кто-то сказал, 
что если бы этот особняк находился в Нью-Йорке или Лос-Анджелесе, он 
стоил бы как минимум в 10 раз дороже!
Фурнитура и украшения в особняке были возмутительно дорогими. Фэн Юй 
слышал, что в особняке было несколько картин стоимостью в десятки 
миллионов.
Фэн Юю тоже нравятся такие роскошные особняки. Но он не хочет строить
 такой особняк в США. Если бы он хотел построить особняк, то построил бы
 его в Китае. Таким образом, его семья сможет жить вместе с ним. Кроме 
того, расположение особняка имеет решающее значение. Он должен 
находиться в районе, где нет стихийных бедствий и опасностей.
Фэн Юй хотел купить только обычный дом в США.
Он не обязательно должен быть большим, но он должен быть безопасным.
Фэн Юй нанял довольно много бывших солдат и профессиональных 
телохранителей. Но эти телохранители были вооружены, и это заставляло 
Фэн Юя чувствовать себя в опасности.
Когда телохранители почувствуют, что кто-то собирается навредить Фэн Юю, они пустят в ход огнестрельное оружие!
Хотя телохранители, нанятые Фэн Юем, были надежными, Фэн Юй не 
доверял им полностью. В общественных местах эти телохранители могли 
выполнять свою часть работы по защите Фэн Юя. Но если у кого-то из них 
появятся злые мысли, они смогут легко убить Фэн Юя у него дома.
Фэн Юй чувствовал себя неуверенно в стране, где можно легко достать 
огнестрельное оружие. Фэн Юй не понимает, почему люди чувствуют себя в 
безопасности, когда у них есть оружие. На самом деле, даже если у него 
есть оружие, он чувствует себя небезопасно, поскольку другие тоже держат
 оружие.
Именно поэтому в США Фэн Юй никогда не ступит в опасный район. Он не хочет испытать это на собственном опыте.
«Билл, строительство собственного дома займет слишком много времени. 
Мне просто нужно купить дом, в котором можно жить. Есть ли у тебя 
какие-нибудь рекомендации?»

    
  





  


  

    
      «В Сиэтле много хороших домов. Я могу представить вам несколько 
знакомых агентов по недвижимости. Они помогли мне и многим нашим 
сотрудникам найти подходящую недвижимость». Билл Гейтс ответил.
«Билл, я не привык жить так далеко отсюда. Есть ли какие-нибудь места рядом с компанией?»
«Рядом с компанией? Здесь нет хороших домов. Дома здесь маленькие, в 
них даже нет бассейна». Такой человек, как Фэн Юй, должен жить в большом
 доме.
Американцы не против добираться до работы 2 часа. Но Фэн Юй не привык
 к этому. Большинство американцев предпочитают тихие места, но Фэн Юй 
предпочитает оживленные районы. Большинство домов в США имеют лужайку 
перед домом и бассейн сзади дома. Но если за двором не ухаживать, то 
хозяину дома может не поздоровиться!
Фэн Юй хотел лишь место, где можно остановиться. Он рассматривал 
возможность покупки особняка в США, но, по мнению Фэн Юя, он должен быть
 в больших городах, таких как Нью-Йорк, Лос-Анджелес и т.д.
Фэн Юй даже подумывал о том, чтобы снять квартиру.
«Мне не нужен бассейн, сад или лужайка. В настоящее время я живу здесь один. Я просто не хочу жить в отеле».
«А как насчет твоих телохранителей? Я знаю, что вы наняли более 
дюжины телохранителей. Они не будут жить с вами?» спросил Билл Гейтс. 
Как в небольшом доме может поместиться столько людей?
«Я могу просто купить целый этаж здания. Я также могу выкупить этажи выше и ниже». ответил Фэн Юй.
«Вы любите инвестировать в недвижимость?» Билл Гейтс был озадачен. 
Выкупить 3 этажа многоквартирного дома было намного дороже, чем купить 
большой дом. Кроме того, жить в квартире было не очень приятно. Он не 
мог понять, о чем думает Фэн Юй.
«Я хочу жить только в безопасном месте». ответил Фэн Юй.
«Хахаха, Фэн, ты такой же, как и многие люди, впервые приехавшие в 
США. Многие люди думали, что США опасны из-за огнестрельного оружия. Но 
тебе не нужно беспокоиться об этом. Со всеми твоими телохранителями 
вокруг никто не посмеет подойти к тебе. Если вы раскроете свою личность 
директора Microsoft, вы будете в большей безопасности.
Кроме того, это Вашингтон. Один из самых безопасных штатов в США». Билл Гейтс рассмеялся.
«Неважно, насколько безопасно это место, люди все равно могут владеть
 оружием. В США самый высокий уровень стрельбы в мире, верно?»
После насмешек Фэн Юй ответил, даже когда человек, который смеялся над ним, был Билл Гейтс.
«Нет. Это не то, что вы думаете. Такие случаи обычно происходят в 
домах. Если вы не позволяете незнакомцам входить в ваш дом, вы будете в 
безопасности. Никто не будет направлять на вас оружие на улице. Особенно
 когда с вами столько телохранителей. Я думаю, все они вооружены? Все 
будет хорошо, если только вы не пойдете ночью в подворотни. Сообщения в 
СМИ в основном преувеличены. Я думаю, что даже в Китае преступления 
происходят каждый день. Стрельба из пистолета привлечет полицию. Кроме 
того, оружие запрещено в общественных местах. Так что никто не будет 
пытаться навредить вам в общественных местах».
Телохранители Фэн Юя и раньше объясняли Фэн Юю законы об оружии. Но 
их слова не могли сравниться с словами Билла Гейтса. Кроме того, 
телохранителям хорошо платили. Все они надеялись, что Фэн Юй будет 
беспокоиться о своей безопасности и наймет больше телохранителей. Таким 
образом, у них будет меньше работы.
Фэн Юй забеспокоился еще и потому, что телохранители объяснили ему ситуацию в США.
Фэн Юй понял, что, возможно, он слишком много думает. Его положение 
было не таким опасным, как он себе представлял. Возможно, когда он будет
 свободен, он купит несколько пистолетов для развлечения. Он слышал, что
 даже студенты могут легко купить оружие.
Фэн Юй подпер рукой подбородок и задумался. «Как далеко отсюда Сиэтл?»
«Примерно в часе езды отсюда или даже ближе. Разве вы не наняли 
водителя?» спросил Билл Гейтс. Автострада в США также очень известна. 
Автомобили там могут передвигаться с большой скоростью.
Меньше часа? Фэн Юй задумался на некоторое время. Может быть, Сиэтл — это все-таки хороший вариант?
В своей прошлой жизни Фэн Юй смотрел фильмы. На самом деле, многие китайцы слышали о Сиэтле из-за красивых пейзажей в фильмах.
Сиэтл — красивый город.
Здесь есть леса, реки, озера, яхты, лыжи и т.д. Это отличное место для жизни. Здесь есть даже Олимпийский национальный парк.
Самой известной компанией в этом районе была Boeing, за ней следовала
 Microsoft. Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни Сиэтл также был 
известен своими компаниями по производству программного обеспечения и 
Интернета.
Насколько процветающим было программное обеспечение и 
интернет-компании в Сиэтле? Даже Starbucks инвестировала в несколько из 
многих таких компаний. Хотя большинство этих компаний были приобретены 
более известными компаниями или обанкротились, эти компании продолжали 
появляться, и этот год был пиковым.
«Хорошо. Значит, Сиэтл — хороший выбор. Можешь дать контакты этих 
агентов по недвижимости Ральфу? Я могу взять следующие несколько дней на
 поиски подходящего дома».
Следующие несколько дней — не выходные. Билл Гейтс ничего не сказал. 
Пол Аллен также был одним из директоров, и он тоже не часто приходил в 
офис. Билл Гейтс привык к этому.
Билл Гейтс был очень эффективен. Через полчаса на столе Фэн Юя лежали контакты нескольких агентов по недвижимости.
Фэн Юй позвонил по первому номеру и рассказал о своих требованиях. 
Агент по недвижимости сразу же сообщил Фэн Юю, что у него есть два 
объекта недвижимости, которые соответствуют его требованиям, и назначил 
Фэн Юю встречу для просмотра домов на завтрашнее утро.
Поскольку Фэн Юй решил приобрести особняк, он не возражает против 
бассейна и сада. Он слышал от Ральфа, что без этих удобств ему будет 
трудно приглашать людей в свой особняк. У детей не будет развлечений, и 
это не будет соответствовать его статусу.
Фэн Юй принял предложения Ральфа. В любом случае, он наймет 
кого-нибудь для уборки своего дома. Он мог бы просто нанять еще одного 
садовника, чтобы тот ухаживал за садом и бассейном. Если у Фэн Юя будет 
время, он также построит особняк с нуля.
Фэн Юю нужен особняк как минимум с 5 комнатами. Комната для 
телохранителей, место для помощника, комната для гостей, кабинет и его 
собственная спальня.
Да.
Он также должен проверить соседей. Они должны быть кем-то заметным, чтобы предотвратить неприятности.
Фэн Юй надеется, что завтра ему удастся снять собственное жилье, так как он не хочет останавливаться в гостиницах.
На следующее утро Фэн Юй поручил своему водителю отвезти его на встречу с агентом……..

    
  





  


  

    
      «Мистер Фенг, приятно познакомиться. Меня зовут Тони Пэйтон. Вы 
можете называть меня Тони. Но не называйте меня Пэйтон, потому что в 
Сиэтле фамилия Пэйтон относится к «Перчатке»». Агент по недвижимости 
тепло поприветствовал Фэн Юя и даже немного пошутил.
Но после своей шутки Тони пожалел об этом. Этот клиент был азиатом. 
Он мог не понять его шутки. Но этот азиат должен быть чертовски богат. У
 него даже есть телохранители!
Фэн Юй рассмеялся и пожал руку Тони. Он спросил: «Гэри Пэйтон из «Сиэтл Суперсоникс» тоже живет неподалеку?».
Этот китаец знает об НБА? Он даже знает прозвище звездного игрока Гэри Пэйтона? Это был сюрприз.
Это была хорошая новость для Тони.
«Все верно. Мистер Перчатки остановился вон в том доме. Возможно, в 
будущем вы все станете соседями. От этого дома до его особняка меньше 30
 минут ходьбы. Разве это не очень близко?» взволнованно спросил Тони.
Фэн Юй посмотрел на Тони. Тот потерял дар речи. Вы знаете, что значит
 «соседи» в Китае? Расстояние более 1 км, и ты говоришь мне, что это 
очень близко?
«Это не важно. Меня просто интересует эта недвижимость».
«Конечно. Господин Фэн, позвольте мне показать вам ваш будущий дом. 
Этот дом был построен в 1990 году. Нынешний владелец переехал в 
Калифорнию в этом году. Вы должны знать, что даже если владелец не 
остается здесь, он также должен платить налоги и нанимать людей для 
обслуживания собственности. Именно поэтому владелец решил продать его. Я
 могу гарантировать, что это не дом с привидениями, и никаких 
преступлений здесь раньше не происходило. Кроме того, вся мебель и 
электроприборы все еще в хорошем состоянии, так как владелец переехал 
совсем недавно. Если это произошло двумя месяцами ранее, я также не могу
 предложить вам этот дом…….».
Тони представил дом, пока они осматривали его. Он мог говорить без 
остановки. Возможно, это было связано с его профессией. Он так много 
говорил, чтобы убедить Фэн Юя купить этот дом. Но его слова не действуют
 на Фэн Юя. В прошлой жизни он был биржевым брокером и тоже говорил 
своим клиентам подобные вещи.
«Это лучший дом в этом районе. Вы можете сразу въехать в него без 
ремонта. Конечно, если вы захотите отремонтировать или даже перестроить 
этот дом, я могу представить вам несколько строительных компаний».
Тони не отказывался ни от каких возможностей. В США покупка дома 
включает в себя покупку земли под ним. Все эти объекты недвижимости 
находились в свободной собственности. Однако существуют ограничения на 
то, как высоко вы можете строить недвижимость, а 800 метров под землей 
принадлежат вам. Если вы обнаружите под землей нефть, золото или любые 
полезные ископаемые, они будут принадлежать вам».
Тони увидел, что Фэн Юй нахмурился после того, как они осмотрели дом.
 Было видно, что Фэн Юй недоволен этим домом. Тони слышал, что азиаты 
предпочитают жить со своей семьей. Фэн Юй был недоволен количеством 
комнат? Но площадь участка значительна. Он может построить дом побольше.
Тони хотел только продать эту недвижимость и получить свои комиссионные.
«Где находится другой дом?» спросил Фэн Юй. Поскольку агент 
предоставил ему два дома для просмотра, он не спешил принимать решение.
«Другой дом находится рядом с этим участком. Обе земли прилегают друг
 к другу. Но с этим домом есть проблема. Один из трех предыдущих 
владельцев этого дома был банкротом, а другой погиб в автокатастрофе. 
Последний предыдущий владелец лишился всех своих активов. Многие люди 
считают, что этот дом неблагоприятен и проклят. Он пустует уже много 
лет. Никто даже не хочет его арендовать». ответил Тони.
Тони слышал, что азиаты очень трепетно относятся к этому. Это 
называлось «фэншуй». Именно поэтому Тони изо всех сил старался продать 
первый дом. Второй дом был только для справки.
Фэн Юй все же зашел во второй дом, чтобы взглянуть. Этот дом был 
немного меньше, в нем не было бассейнов и садов. В нем также было на 
одну комнату меньше, чем в первом доме. Но он считался просторным, и Фэн
 Юй это понравилось.
«Какова разница в ценах на оба дома?» спросил Фэн Юй.
Тони был вне себя от радости.
Этот клиент рассматривал эти два дома!
«Господин Фенг, вы пользуетесь ипотечными кредитами или делаете полные выплаты?» спросил Тони.
Фэн Юй взглянул на него: «Вы думаете, мне нужно взять кредит?»
«Конечно, нет. Но доход от инвестиций гораздо больше, чем банковские 
процентные ставки. Поскольку господин Фэн предпочел произвести полную 
оплату наличными, то, исходя из оценки и данных владельца, площадь этого
 участка земли составляет 1328,6 кв. м, а дома — 536,3 кв. м. Цена этой 
недвижимости составляет 770 000 долларов США. Другой участок площадью 
816,9 кв.м., а дом — 368,8 кв.м. Цена продажи — 320 000 долларов США».
Тони посмотрел на Фэн Юя после того, как рассказал ему о ценах. Он 
надеялся, что Фэн Юй купит первый дом. Таким образом, он получит более 
высокую комиссию. Даже если Фэн Юй выберет второй дом, это тоже будет 
хорошо. Цена на второй дом может быть в два раза ниже, чем на первый, но
 он все равно получит хорошие комиссионные.
Но обычные богатые люди выбирают более дорогой дом. Тони уже сказал, что второй дом проклят. Этот китаец не должен его выбирать.
Фэн Юй посмотрел на Тони и спросил. «Ты сказал, что это хорошее место?»
«Верно. Если нет, то почему так много богатых людей выбрали это место
 для жизни?» Тони было любопытно, почему Фэн Юй спрашивает об этом.
Почему Фэн Юй спрашивал? Это был большой участок земли, дома были 
хорошо отремонтированы, большие, и цены включали всю мебель. Почему эта 
недвижимость продавалась так дешево?
Это была свободная недвижимость, и она стоила намного дешевле, чем в 
Китае. Может быть, потому что в США меньше населения, и поэтому земля 
стоит дешево?
Фэн Юй повернулся и посмотрел на Уилсона. Когда Уилсон узнал, что Фэн
 Юй собирается делать инвестиции в США, он тоже остался там, чтобы 
помочь Фэн Юю.
Доход от работы на Фэн Юя в течение года был эквивалентен предыдущему
 3-5-летнему доходу Уилсона. Уилсон мог бы выйти на пенсию на 10 лет 
раньше, если бы продолжал работать на Фэн Юя.
Уилсон подошел ближе и прошептал Фэн Юю: «Mr.
Фенг, это потому, что вы считаете цены слишком низкими? В США нужно 
платить налог на недвижимость в размере около 1,1% от ее стоимости. Если
 в один прекрасный день вы не сможете заплатить налог на недвижимость, 
ваша собственность будет конфискована. В течение этого периода вы не 
сможете продать эту собственность. Если кто-либо перекупит ваше право на
 налог на недвижимость и погасит налог на недвижимость, он получит право
 собственности на вашу недвижимость. Кроме того, если стоимость вашей 
собственности увеличится, ваш налог увеличится…….».
Черт! Так вот в чем причина! Когда имущество было конфисковано, 
налоги, которые я заплатил в прошлом, не будут возвращены? Налог был 
намного больше, чем в Китае! Когда стоимость недвижимости увеличится, 
уплаченных налогов будет достаточно для покупки другой недвижимости.
Но Фэн Юй все равно решил купить обе недвижимости и объединить оба 
земельных участка. Этот «проклятый» дом можно будет снести и построить 
заново.
«Я хочу оба дома!

    
  





  


  

    
      Тони чувствовал, что это его счастливый день. Этот мистер Фенг из Китая хотел купить оба объекта, включая тот проклятый дом!
Тони мысленно подсчитал свои комиссионные с обоих объектов и был вне 
себя от радости. В США агенты по недвижимости получают около 6% 
комиссионных от стоимости недвижимости.
Однако Тони пришлось отдать часть комиссионных своей компании, и в 
итоге он получит около 3,4%. Но за эту проклятую недвижимость Тони 
получит 5,5%, так как его компания хотела как можно скорее продать эту 
недвижимость.
Тони получит около 40 000 долларов США с обоих объектов. Это был лучший месяц в этом году!
Мистер Фенг был слишком щедр. Он видел эти объекты только один раз и 
решил купить их в течение получаса. Это был первый раз, когда Тони 
встретил такого покупателя, как Фэн Юй.
«Господин Фэн, я принесу вам контракты». Тони уже собирался бежать обратно к своей машине.
«Подождите минутку», — окликнул Тони Уилсон. «Я помню, что если мы 
собираемся переехать в район, нам все равно нужно одобрение жильцов, 
так?»
Фэн Юй был озадачен. Какого черта? Я купил дом, и все еще нужно одобрение других, прежде чем переехать?
Уилсон не говорил ерунды. В США жители района имели право запретить 
другим въезжать в дом. Хотя в США, если под вашим домом обнаружена 
нефть, она принадлежит вам.
Но там трудно обнаружить нефть вблизи поверхности. Даже если это и 
так, вам все равно нужно получить одобрение правительства и жителей, 
прежде чем вы сможете добывать нефть!
При нормальных обстоятельствах кто захочет иметь нефтяную скважину рядом со своим домом?
Это было всего лишь рекламное сообщение. Даже если кто-то хочет 
выкопать колодец на своем дворе, сначала нужно получить разрешение от 
других жителей. Это было связано с тем, что подземные воды принадлежат 
всем!
Все, что находится под землей, принадлежит владельцу земли, — это 
всего лишь поговорка. Вы хотите делать на своей территории все, что 
захотите? Тогда скоро вас пригласят выпить кофе с властями.
Соседи могут подать на вас в суд в любое время!
Чаще всего соседи не станут разговаривать с владельцем и сразу вызовут полицию!
Особенно когда жители видят, что новый владелец не местный. Несмотря 
на то, что это демократическая страна, большинство людей также знают, 
что дискриминация все еще существует в США.
Тони посмотрел на Уилсона. Этот человек знает о законах и правилах. 
Он смущенно улыбнулся: «У господина Фэна не будет проблем. Я поговорю со
 всеми жителями».
Уилсон усмехнулся. «Господин Фэн подпишет контракт только после того, как вы убедите жителей».
Фэн Юй счел правильным взять Уилсона с собой. Неудивительно, что 
юристы в западных странах зарабатывали так много денег. Там было слишком
 много законов и правил!
«Что не так? Вы не можете это сделать? Господин Фэн, я помню, что у 
вас остались контакты других агентов по недвижимости? Я думаю, мы можем 
связаться с ними и сначала сделать покупки». сказал Уилсон.
Фэн Юй тоже разозлился. Черт! Этот агент был слишком злым. Он пытался
 скрыть что-то настолько важное? Если я не могу въехать в купленные 
дома, то зачем мне вообще их покупать? Платить больше налогов?
«Подождите! Господин Фэн, пожалуйста, подождите. Вы можете дать мне 
этот день? Я обязательно убежу жителей. Мой дядя здесь представитель 
общины».
А? В этом районе тоже есть представитель?
Большинство Представителей в США находились в системе наследования. 
Хотя они и не признают этого, но это правда. Политические семьи 
существуют везде, включая президентство. Просто посмотрите на семью 
Бушей. Обычному гражданину было трудно стать представителем, не говоря 
уже о президенте. В прошлом США уже не были такими.
«Вам лучше уладить это как можно скорее. Время господина Фэна очень ценно». ответил Уилсон.
Фэн Юй был вполне доволен этими двумя объектами. Это место находилось
 менее чем в часе езды от штаб-квартиры Microsoft, и это был хороший 
район с хорошей охраной.
Но если Фэн Юй мог только купить эту недвижимость, но не мог въехать в нее, то все это было бесполезно.
«Уилсон, ты можешь пойти с ним? Мне очень нравятся эти два дома». Фэн Юй сказал Уилсону.
«Господин Фэн, могу ли я раскрыть вашу должность в Microsoft, если 
понадобится? Или я могу сказать другим, что вы входите в высшее 
руководство Microsoft?» спросил Уилсон.
Возражений должно быть меньше, если жители будут знать, что Фэн Юй 
работает в Microsoft. Если это все равно не сработает, тогда они смогут 
обратиться за помощью к другим, например к Биллу Гейтсу.
Но Фэн Юй не хочет быть обязанным Биллу Гейтсу из-за такого пустяка. Он предпочел бы не покупать эту недвижимость.
«Хорошо. Надеюсь, все решится как можно скорее». Фэн Юй кивнул. Его 
должность в Microsoft все еще была довольно полезной. Возможно, он 
сможет использовать эту должность, чтобы получить больше выгоды.
……
«Что? Ты хочешь продать этот дом китайцу? Тони, ты с ума сошел?! Этот
 китаец может даже получить кредит? Ты знаешь, что если он не сможет 
выплатить кредит, пострадает твоя репутация? Кроме того, жители этого 
района не согласятся. Разве вы не знаете, насколько трудны здешние 
жители?»
«Сэр. Я хочу напомнить вам, что мой босс из Гонконга! Кроме того, 
судя по тому, что вы только что сказали, здесь есть элементы расовой 
дискриминации. Я здесь по приказу моего босса и могу принять против вас 
судебные меры. Вам лучше извиниться за свои слова сейчас же!» Уилсон 
повысил голос.
«Тони, кто этот человек?» спросил дядя Тони, Джо, представитель общины.
«Я советник королевы Уилсон из Великобритании. Я также личный адвокат
 мистера Фенга. Кроме того, моему боссу не нужно получать кредиты. Для 
моего босса эта сумма — сущие пустяки. А теперь извинитесь!» ответил 
Уилсон.
Возможно, титул Уилсона как адвоката королевы или его твердая позиция напугали Джо. Джо извинился за свои слова.
Уилсон повернулся к Тони и сказал: «Здешняя община должна гордиться 
тем, что мой босс живет здесь. Мой босс работает в Microsoft!»
Тони был удивлен. Mr.
Фэн должен быть выпускником престижного учебного заведения в США. 
Многие китайские иностранные студенты в конечном итоге работают в США. 
То же самое касается и гонконгских студентов.
В «Майкрософт» работают десятки тысяч сотрудников. Среди них есть и 
преступники. Вы не сможете убедить этим жителей». Джо намеренно сказал 
это громко.
Джо был вынужден извиняться перед своим племянником и до сих пор чувствовал себя уязвленным!
«Сколько руководителей высшего звена Microsoft совершили 
преступления? В каком районе отказали в переезде топ-менеджеру 
Microsoft? Только вчера днем мой босс обедал с Биллом Гейтсом!»
Тони был вне себя от радости. Господин Фэн — топ-менеджер Microsoft? 
Тогда это не должно быть проблемой. Никто не будет возражать.
Глаза Джо расширились от шока. Затем он сердито уставился на Тони. 
Идиот! Почему ты не сказал мне, что покупатель — топ-менеджер Microsoft?
Если бы Джо знал, что покупатель из Microsoft, он бы никогда не 
сказал таких слов. Если бы он мог подружиться с руководителем Microsoft,
 у него могла бы появиться возможность стать представителем округа или 
даже представителем города.
«Тони, я пойду с тобой. Я позабочусь о том, чтобы мистер Фенг смог как можно скорее переехать в свой новый дом!» сказал Джо.
Уилсон холодно ответил. «Так будет лучше всего. У моего босса нет терпения».

    
  





  


  

    
      Звание топ-менеджера Microsoft было очень полезным. Вечером Тони привез контракты в отель Фэн Юя.
Когда дверь открылась, Тони был шокирован. Вышли 6 высоких телохранителей. Что Фэн Юй пытался сделать с ним?
Конечно, Фэн Юй ничего не сделал Тони. После того как Уилсон проверил
 контракты, Фэн Юй подписал его, и они отдали Тони чек на 1 миллион. Он 
сказал Тони, что дополнительные 10 000 долларов США — это его чаевые, и 
попросил его как можно скорее уладить все дела.
Тони кивнул. Фэн Юй был слишком щедр. 10 000 долларов США чаевых!
Телохранители с завистью смотрели на Тони. 10 000 долларов чаевых за такую простую работу?
Фэн Юй тайно наблюдал за телохранителями. Он был доволен тем, что они завидуют Тони, а не ревнуют его.
Фэн Юй не стал сразу же переезжать в этот дом. Некоторые предметы в 
доме необходимо заменить. Большую часть мебели менять не нужно, но всю 
бытовую технику придется заменить.
Если возможно, Фэн Юй будет использовать технику марки Wind and Rain.
 Он будет использовать марку Philips, если у Wind and Rain не будет 
нужных ему приборов. Другие марки он временно не рассматривает. Кроме 
того, Фэн Юй хочет отдать те книги, которые его не заинтересовали. Он не
 хочет хранить книги, которые он не читает, для украшения своей комнаты.
 Фэн Юй хочет купить весь комплект романов Гу Лонга и Цзинь Юна.
Конечно, Фэн Юй также хочет приобрести деловые журналы, такие как , , , и .
Но Фэн Юй не интересовался книгами по экономике. В прошлой жизни Фэн 
Юй читал книги Дейла Карнеги, но кто может повторить его успех? В этих 
книгах говорилось о вещах, которые все знают.
Фэн Юй считал, что все эти книги — полная чушь! Его сборник был 
намного лучше. По крайней мере, в нем было много информации, которую 
большинство людей не знает.
Что касается «Проклятого» дома, Фэн Юй попросил Уилсона подготовить 
документы для его восстановления. Он хочет построить новый дом, а затем 
огородить лужайку на обоих участках.
Фэн Юй мог бы держать собак на лужайке и увеличить свою приватность. 
Возможно, он даже мог бы построить вертолетную площадку на заднем дворе.
Авиация в Китае все еще не была открыта. Никто не может владеть 
частными вертолетами. Но в США правила более мягкие. Фэн Юю нужно только
 заплатить больше налогов.
Кроме того, это Сиэтл. Штаб-квартира компании «Боинг». Boeing 
производит не только самолеты и грузовые вертолеты. Они также производят
 гражданские вертолеты. Но вертолеты Boeing не были так известны, как их
 самолеты. Фэн Юй мог просто купить вертолет у Boeing, а они позаботятся
 обо всех бумажных делах.
Фэн Юй наконец-то испытал неудобства в США. Для строительства дома 
необходимо получить разрешение от соседей, есть ограничения по высоте 
здания, и его дом не может загораживать соседям солнечный свет. Стиль 
его дома не может отличаться от соседних, а цвета должны быть 
похожими……..
Слишком много ограничений. Черт!
К счастью, у Фэн Юя были Уилсон и Ральф, чтобы помочь ему. Если бы их
 не было, он был бы расстроен. Проклятье! Даже меняя напольную плитку, 
нужно было уведомить соседей. В противном случае приедет полиция!
Новый дом Фэн Юя был огромным, и ему требовались домработницы, повара и садовники.
Хотя Фэн Юй мог нанять подработку для выполнения этих работ, он 
считал, что будет лучше, если он наймет постоянный персонал. Ему не 
нравится видеть вокруг себя незнакомые лица. Кто знает, вдруг у этих 
людей могут быть недобрые намерения?
……
Один дом был отремонтирован, а другой еще строился. Сегодня на 
собеседование придут несколько домработниц, и Фэн Юй решил лично их 
опросить.
«Босс, эта пара работала домработницами у китайского инженера 
компании Boeing. Но инженера перевели в другой штат, и сейчас они без 
работы. Раньше они открыли китайский ресторан и, как говорят, были 
хорошими поварами. Я не знаком с китайской кухней, поэтому не могу 
судить.
» Ральф держал в руках папку и объяснял Фэн Юю.
«Они американцы?»
«Нет. Они оба китайцы и в настоящее время имеют разрешение на работу.
 Если они не смогут найти работу в этом месяце, их отправят обратно. Их 
сын учится в Вашингтонском университете, и они приехали, чтобы помочь 
заработать деньги на обучение сына. Их сын закончит университет в 
следующем году. «
Фэн Юй кивнул. Действительно, сын этой пары может содержать себя, 
пока учится здесь. В прошлой жизни Фэн Юй тоже подрабатывал, чтобы 
прокормить себя во время учебы в университете. Возможно, родители этого 
студента считали, что в США они смогут заработать больше денег. В конце 
концов, многие китайцы считают, что в США можно быстро заработать 
деньги.
Конечно. Если человек может найти работу и готов упорно трудиться в США, он может заработать больше денег, чем в Китае.
«Доброе утро, мистер Фенг». Вошла пара средних лет. Они были одеты 
просто и выглядели взволнованными. Они даже поклонились Фэн Юю. Мужчина 
поприветствовал Фэн Юя по-английски.
«Я из Китая. Вы можете говорить со мной по-китайски».
Кажется, пара немного расслабилась. Мужчина слегка поклонился вперед и
 сказал: «Господин Фэн, я работал садовником в Китае. Я уверен в своих 
навыках. Я также знаю, как чистить и обслуживать бассейны и немного 
разбираюсь в электричестве. Я могу починить многие вещи. Я не против 
получать меньшую зарплату, если вы готовы взять нас к себе. Моя жена 
тоже хорошо готовит. Она открыла ресторан еще в Китае, и у нее нет 
проблем с работой домработницы. Она также не против получать меньшую 
зарплату».
«Зарплата — это не проблема. Мне любопытно. Вы двое знаете английский? Как вы вообще получили разрешение на работу?».
Сын этой пары знал китайского инженера «Боинга». Этот китайский 
инженер пожалел супругов и обратился в кадровое агентство, чтобы помочь 
им получить разрешение на работу в США.
Но этот инженер был переведен в другой штат после того, как помог им получить разрешение на работу.
Он не смог взять с собой супругов, и таким образом эта пара осталась без работы.
Муж учился в средней школе и знает несколько английских слов. Ему 
было трудно общаться с другими людьми. Однако у него не было проблем с 
покупкой продуктов. Жена не знала английского, но выглядела опрятно.
«Иди и убери газон и эту клумбу. Я попрошу кого-нибудь сходить за 
продуктами, а вы приготовьте 4 блюда. Если вы все сможете меня 
удовлетворить, тогда мы поговорим о вашей зарплате. Если нет, то 
извините. Не надо приходить и говорить, что мы все китайцы и просить 
меня нанять вас». Фэн Юй не будет жалеть эту пару, поскольку он не знает
 их лично. Ему все равно, отправили их обратно или нет.
«Спасибо, господин Фэн. Мы обязательно сделаем хорошую работу». Пара 
поклонилась и вышла из комнаты. Жена пошла на кухню, а муж отправился в 
гараж за садовыми инструментами. Им обоим не терпелось проявить себя.
«Есть ли еще люди? Вызовите их. Мы продолжим опрос».

    
  





  


  

    
      Американец пришел на собеседование на должность повара. Фэн Юй 
небрежно задал два вопроса. Как вы готовите кисло-сладкую рыбу и как вы 
готовите курицу Кунг Пао? У собеседника было пустое выражение лица.
Фэн Юй повернулся, чтобы посмотреть на Ральфа. Это и есть тот 
китайский повар? Он даже не знает ни одного китайского слова. Курица Као
 Пао должна быть обжарена во фритюре? А кисло-сладкая рыба должна быть 
из морских рыб?!
А еще этот садовник с полной бородой. Он выглядит профессионалом, но 
он знает только как стричь газон? А как же моя клумба? А как насчет 
лимонных деревьев на заднем дворе?
Этот электрик ничего не умеет, кроме как соединять провода.
Этот человек пришел сюда, чтобы попросить работу тренера по плаванию и
 спасателя? Какого черта мне нужен спасатель для моего собственного 
бассейна? Я могу просто наполнить бассейн меньшим количеством воды.
И еще, эта уборщица на полставки. Она может работать только один день
 в неделю и при этом смеет просить 300 долларов в неделю? С таким же 
успехом она может пойти и ограбить банк!
В тот момент, когда Фэн Юй уже собирался взорваться, он почувствовал запах еды. Он встал и подошел к столовой.
«Господин Фэн, пожалуйста, подождите немного. Дайте мне еще 5 минут».
Кисло-сладкая рыба и курица Кунг Пао? Она слышала, что я сказал 
раньше? Хммм…… Она умна. Запах и вид этих двух блюд заставляют меня 
проголодаться. Но так ли они хороши на вкус, как выглядят?
«Господин Фенг, у нас нет риса, поэтому я приготовила китайские пирожки. Я только научился их делать, и не уверен в их вкусе».
Фэн Юй уже некоторое время жил в США и бывал в китайских ресторанах. 
Китайские рестораны в США были вестернизированы и имеют странный вкус. 
Ему не понравилась тамошняя еда.
Странно, что эта китайская пара была из южной провинции и могла 
приготовить еду, которая понравилась Фэн Юю. Блюда, приготовленные 
сегодня, были недешевыми.
Рыба, использованная для приготовления кисло-сладкой рыбы, была 
карпом. В США американцы редко едят пресноводную рыбу. В ней было 
слишком много костей.
Фэн Юй попросил своих людей достать карпа, и этого карпа специально для него выловили из озера.
В США рыбачить могли только люди с разрешением на рыбалку, а лицензия
 стоила десятки долларов в год. Также существовало множество ограничений
 на ловлю рыбы. Если рыба слишком маленькая, рыбак должен был ее 
отпустить. Если вылавливается рыба с маркером, рыбак должен сообщить об 
этом властям. Каждый год есть сезоны, когда рыбалка запрещена. В то 
время, когда можно ловить, рыбак может вернуть только 2 рыбины.
Поэтому цена этого карпа в Китае больше десятков карпов, а те карпы намного крупнее этого карпа.
Говядина и курица также были самыми лучшими. Даже овощи были самыми 
свежими из Walmart. Многие из приправ, используемых в китайской кухне, 
нельзя было найти в супермаркетах. Ральф купил эти приправы в китайском 
супермаркете, и это было дорого!
Конечно. Все это считалось дорогим по сравнению с обычными продуктами. Фэн Юй мог легко себе это позволить.
После того, как Фэн Юй закончил трапезу, он заметил, что женщина 
исчезла. Он повернулся и посмотрел на Ральфа. Ральф указал на гостиную, и
 Фэн Юй увидел, что женщина занимается уборкой в гостиной.
Wow…… Она очень трудолюбивая. Фэн Юй почувствовал, что мог бы нанять 
ее в качестве повара. Ее кулинарные способности не могут сравниться с 
поварами ресторанов в Китае, но по сравнению с этими домохозяйками она 
может считаться искусной. Она не лгала, когда говорила, что уже 
открывала ресторан. Фэн Юй решил спросить, какую зарплату она хочет.
Фэн Юй вышел в сад, чтобы посмотреть. Когда Фэн Юй и Ральф вышли, Ральф был потрясен. Как кто-то может работать так быстро?
Сад, заросший сухой травой и листьями, был очищен, а трава скошена. 
Все вокруг было чисто. Самое главное, клумба у забора была приведена в 
порядок. Хотя цветы не выглядели здоровыми, почва была вскопана. Этот 
человек был быстр. Как он может быть таким быстрым.
?
«Господин Фэн, на лимонном дереве уже есть плоды, и его трудно 
обрезать. Это лучшее, что я могу сделать сейчас. Если пройдет 2 месяца, я
 смогу сделать так, чтобы оно выглядело красивее и приносило больше 
плодов. Сейчас я пойду и почищу бассейн. Обещаю, что смогу почистить его
 в течение часа».
«Не нужно.» Фэн Юй махнул рукой.
Тот человек запаниковал: «Господин Фэн, это потому что я слишком 
медленный? В следующий раз я буду быстрее». За этим садом давно не 
ухаживали, и на деревьях были плоды. Зарплата, которую я прошу, очень 
низкая. Правда.»
«Вам не нужно паниковать. Я хочу сказать, что доволен вашей работой. 
Заходите первым. Давайте поговорим о вашей зарплате. О, я забыл 
спросить. Как мне обращаться к вам обоим?»
Тот человек был вне себя от радости: «Господин Фэн. Меня зовут Тянь 
Дачжун. Вы можете называть меня Старый Тянь. Мою жену зовут Чжао Айин. 
Вы можете называть ее Старый Чжао».
Фэн Юй повернулся и посмотрел на Ральфа. Ральф шепнул Фэн Юю: «На 
прежней работе они получали 600 долларов США в месяц. Еда и жилье 
предоставляются».
600 долларов США составляли около 5 000 юаней. В Китае зарплата 
садовника никогда не будет больше 500 юаней, а зарплата домработницы — 
около 300 юаней. Конечно, если речь идет о таком большом доме, как этот,
 они не смогут получать такую высокую зарплату в Китае. Эта пара, они 
действительно здесь, чтобы заработать большие деньги!
«Сколько составляет зарплата домработницы и садовника?»
«Исходя из размера этой недвижимости и средней зарплаты в Сиэтле, их зарплата должна быть выше 1200 долларов США».
Черт! Такие высокие зарплаты! Но эти двое действительно много 
работали. Более того, тот человек, который хотел работать раз в неделю, 
также просил ежемесячную зарплату в 1 200 долларов США. Для Фэн Юя 1200 
долларов США тоже были мелочью.
В США зарплата таких работников была очень высокой. Иногда эти 
работники могли получать больше, чем офисные служащие. Но их 
работодатели должны быть довольны их работой. В противном случае им не 
заплатят.
«Старик Тянь, сестра Чжао, могу ли я обращаться к вам так?»
«Да, да.» Старый Тянь быстро ответил.
«На какую зарплату вы все рассчитываете?».
«Мы получаем 600 USD ранее……. Мы готовы согласиться на 500 USD в 
месяц». Старый Тянь увидел, что Фэн Юй нахмурился. Он боялся, что Фэн Юй
 не согласится и быстро снизит запрашиваемую зарплату.
«Хорошо. Ральф сказал мне, что, исходя из здешней шкалы зарплат, вы 
все должны получать 1200 долларов США и выше. Давайте установим 1200 
долларов США, и я буду давать вам дополнительные бонусы в зависимости от
 ваших достижений. Вас устраивает эта сумма?» Фэн Юй не возражает против
 того, чтобы эта пара получала больше. В любом случае, ему придется 
заплатить такую же сумму, если он наймет других людей. С таким же 
успехом он может дать своим соотечественникам такую зарплату.
«Господин Фэн, это слишком высокая зарплата. Вам не нужно давать нам такую высокую зарплату». ответил Старый Тянь.
«Я буду считать, что вас двоих устраивает эта зарплата. Завтра Ральф 
привезет вас двоих, чтобы оформить разрешение на работу. Я дам вам всем 
знать, если не вернусь. Если меня не будет рядом, вы оба можете 
отдохнуть или навестить сына. Если ваш сын захочет навестить вас, дайте 
мне знать заранее. Он может остановиться в комнате для гостей. О, вы 
двое можете приступить к работе завтра. А сейчас вы двое можете пойти и 
приготовить себе обед. Это будет ваша комната. Кроме моей спальни и 
кабинета, вы двое можете идти куда хотите».
«Спасибо, господин Фэн».
Фэн Юй махнул рукой и поднялся в свой кабинет, чтобы почитать несколько романов. Также пришло время написать письмо ей……..
Кисло-сладкая рыба

    
  





  


  

    
      «Кексин, от тебя пришло письмо. Оно отправлено из США. У тебя есть 
родственники в США?» спросил Ван Шэньцзин, сосед Кексина по комнате.
«Нет. Дай мне посмотреть».
Чжоу Кэсинь увидела почерк на конверте и сразу поняла, кто прислал ей это письмо.
Чжоу Кэсинь счастливо улыбнулась, прижав письмо к груди.
«Эх, Кексин, кто прислал тебе это письмо? Может быть, это твой 
парень?» Ван Шэнцзин по выражению лица Чжоу Кэсинь понял, кто 
отправитель. Имя отправителя было написано на английском языке. Но кто 
мог назвать себя «Уродом», да еще и под номером 2?! Что это значит? 
Уродливый человек номер два?
«Парень? Это мой друг по переписке». Чжоу Кэсинь ответил и покраснел.
«Что? Приятель по переписке? У тебя есть иностранный друг по 
переписке? Американский друг по переписке? Я слышал, что там есть 
чернокожие». Ван Шэньцзин воскликнул.
«Он не иностранец. Он китаец и окончил Пекинский университет!» 
ответила Чжоу Кэсинь. Для нее ни один американец и никто не может 
сравниться со «вторым самым красивым человеком на земле».
«Выпускник Пекинского университета? У тебя все еще есть друг по 
переписке оттуда? Как получилось, что это письмо отправлено из США? 
Неужели он продолжил обучение за границей?»
Ван Шэньцзин был удивлен. В конце концов, большинство лучших 
студентов уезжают за границу для продолжения учебы и предпочитают 
оставаться там.
В родном городе Ван Шэнцзина был один такой человек. Переехав за 
границу, этот человек взял с собой родителей. Она слышала, что в других 
странах можно легко заработать деньги. Она тоже хотела уехать за 
границу, но у нее не было возможности.
«Нет. Он сказал мне, что едет в США по работе. Он вернется во время 
Лунного Нового года». Чжоу Кэсинь почувствовала легкое разочарование. 
Потребуется слишком много времени, чтобы ее письмо дошло до Фэн Юя.
«Ничего себе! Он уехал в США, чтобы заработать денег? Как обстоят 
дела с его льготами в подразделении? У них тоже есть праздники во время 
Лунного Нового года?» воскликнула Ван Шэньцзин.
«У них там это не называется подразделением. Это называется компания». Чжоу Кэсинь ответил.
«Это одно и то же. Сколько он зарабатывает каждый месяц?
» спросил Ван Шэньцзин. Ей было все равно, называются ли они подразделениями или компаниями. Главное — доход!
«Откуда мне знать? Я никогда не спрашивала его об этом. Хорошо. 
Спасибо, что собрали для меня это письмо. Я слышал, что Ли Линь купила 
большую плюшевую игрушку. Ты должен сходить к ней в соседний дом».
Ван Шэньцзин посмотрел на Чжоу Кэсиня: «Ты просто хочешь, чтобы я 
ушел. У Ли Линь аллергия. Она не будет покупать плюшевые игрушки. 
Хорошо. Я не буду вам мешать. Поговорим позже».
Чжоу Кэсинь улыбнулась, осторожно открыла конверт и достала письмо.
«Сейчас я нахожусь в США, штат Вашингтон. Столица США. Пейзажи здесь 
прекрасные, но все говорят на иностранном языке. Культура здесь очень 
отличается от китайской, и все незнакомо».
Чжоу Кэсинь нахмурилась, читая письмо. Раз вы считаете, что в США не 
очень хорошо, тогда почему вы все равно туда поехали? Как выпускник 
Пекинского университета, ты можешь легко найти работу в Китае.
Даже если вы не пойдете на государственные предприятия, вы можете 
пойти в иностранные компании. В Шанхае много международных компаний. Они
 хорошо платят своим сотрудникам.
Чжоу Кэсинь поступила в Шанхайский университет на факультет 
журналистики. Она выбрала этот курс под влиянием «второго самого 
красивого человека на земле» и своих родителей.
Чжоу Кэсинь очень хотела стать репортером. Она надеялась, что сможет 
брать интервью у тех людей, которые внесли значительный вклад в развитие
 страны.
Но Чжоу Кэсинь не понимала, почему «второй самый красивый человек на 
земле» уехал работать в США. Неужели он не хочет внести вклад в развитие
 своей родины?
С юности Чжоу Кэсиня учили, что, как и предыдущие поколения, он 
должен отплатить родине вкладом. Но эти наставления были быстро заменены
 на «за границей лучше». Ван Шэньцзин была одной из них. Ее мечтой было 
уехать в США.
Те люди, которые уехали в другие страны и не вернулись, не проходили такого обучения в молодости?
Те люди, которые мечтают о миграции, не изучали эти идеологии раньше?
Все это было связано с нынешним экономическим положением китайцев. 
Люди слишком долго страдали, и все, чем они владели, приходилось делить.
 Многие способные люди начинают думать, стоит ли им продолжать в том же 
духе или…….. Уехать в лучшее место?
Когда Чжоу Кэсинь получила сегодня письмо Фэн Юя, она решила никогда 
не покидать Китай. Китай по-прежнему был лучшим. Даже «второй по красоте
 человек на земле» не может привыкнуть к жизни за границей, она тоже не 
сможет.
В письме было 3 страницы, но Чжоу Кэсинь все равно чувствовала, что 
оно слишком короткое. Ей хотелось, чтобы письмо было длиннее. Она 
достала бумагу для письма и начала писать ответное письмо.
После того как Чжоу Кэсинь закончила письмо, она прочитала его 
дважды, а затем внесла в него поправки. Она написала в письме все, что 
видела и делала, а заодно и свои внутренние секреты, которые никогда 
никому не рассказывала.
Она проверила письмо еще несколько раз, а затем взяла новый лист 
бумаги, чтобы написать его красиво. Ранее она написала неправильный 
символ, и его пришлось вычеркнуть. Она не хочет отправлять ему письмо с 
отменой.
«Кексин, что ты пишешь?». Вошел другой сосед по комнате, Ван Лэй.
Чжоу Кэсинь быстро закрыла свое письмо. «Ты вернулась? Я ничего не пишу».
«Ничего не пишешь? Тогда почему ты пытаешься это скрыть? Дай мне 
посмотреть, что ты скрываешь. Это не должно быть письмо твоим родителям.
 Это должен быть твой парень. Он из той же школы, что и ты? Из какого он
 университета?» спросил Ван Лэй.
«Нет. Это просто мой друг по переписке». ответила Чжоу Кэсинь.
«Приятель? Почему ты так нервничаешь? Раз это друг по переписке, то 
позволь мне взглянуть на то, что ты написала». Ван Лэй протянула руку 
перед Чжоу Кэсинь.
«Ни за что! Это наш секрет». Чжоу Кэсинь легла на стол, прикрыв письмо своим телом.
«Это действительно только переписка?»
«Да. Это только мой друг по переписке! твердо ответила Чжоу Кэсинь.
«Не лги мне.
Даже если вы двое начинали как друзья по переписке, теперь все 
по-другому. Посмотри на себя. У тебя все лицо красное. Он тебе нравится,
 да?»
«Ты…… чепуха.»
Чжоу Кэсинь чувствовала, как ее лицо пылает. Ее сердце бешено 
колотилось. Она не знала, когда это началось, но, кажется, она влюбилась
 в этого «второго по красоте человека на земле».
Когда он счастлив, она тоже будет счастлива. Когда он расстроен, она тоже будет в плохом настроении.
This…… Когда это началось?

    
  





  


  

    
      «Менеджер Фэн, вы не вернетесь?» спросил Лю Чуаньчжи по телефону.
«Я не вернусь. Если вам что-нибудь понадобится, позвоните мне. Я 
попрошу кого-нибудь помочь тебе. Вы хорошо все обдумали? Мы станем 
публичным врагом отрасли!» напомнил Фэн Юй.
Лю Чуаньчжи хотел воспользоваться праздником Национального дня, чтобы
 начать ценовую войну в секторе ПК! Цены на ПК будут резко снижены, и в 
то же время он оскорбит производителей ПК.
Конечно, производители ПК не будут ограничиваться китайскими 
производителями. Lenovo станет общим врагом всех международных 
производителей ПК. В будущем Lenovo будет трудно выйти на рынки других 
стран.
Преимуществом Lenovo в этой ценовой войне были высокие тарифы на 
электронную продукцию в Китае. Стоимость их производства была примерно 
такой же или даже выше, чем у зарубежных производителей ПК. Кроме 
стоимости транспортировки и освобождения от тарифов, у них нет других 
преимуществ.
Но с учетом высоких тарифов зарубежные марки ПК будут стоить как 
минимум более 10 000 юаней. Lenovo может продавать свои ПК по цене от 7 
000 до 8 000 юаней и все равно получит прибыль.
Какова была стоимость этих зарубежных брендов? Стоимость производства
 составляла около 5 000 юаней, а в сочетании с брендингом, дистрибуцией,
 транспортировкой, хранением, маркетингом и т.д., если они продадут свой
 ПК дешевле 10 000 юаней, это будет убыток.
«Менеджер Фенг, это лучшая возможность захватить китайский рынок. 
После того, как мы станем брендом ПК номер один в Китае, наша прибыль, 
несомненно, возрастет в разы. У нас появятся средства для инвестиций в 
новые фабрики и увеличения объемов производства. Таким образом, мы 
сможем еще больше снизить стоимость производства». Лю Чуаньчжи также 
знал, что если он начнет эту ценовую войну, то оскорбит все другие 
бренды ПК.
Но Лю Чуаньчжи должен был это сделать. В противном случае ему будет 
сложнее занять рынок. В конце концов, известность бренда Lenovo, 
технологии и т.д. все еще не были сопоставимы с этими крупными 
компаниями.
Ценообразование было самым значительным преимуществом Lenovo, поскольку это китайский внутренний бренд.
Когда Lenovo станет ведущим китайским брендом ПК, она сможет легко 
монополизировать китайский рынок. Государственные учреждения, 
несомненно, будут покупать ПК Lenovo. Кроме того, разработанное ими 
программное обеспечение может помочь увеличить продажи.
Lenovo также подписала соглашение с Microsoft. Lenovo была 
единственной компанией в мире, которая могла получить самую дешевую 
китайскую версию Win95. Остальные бренды могли использовать только 
устаревшую операционную систему или Eng-версию Win95.
Вы все хотите купить китайскую версию Win95? Конечно. Один компьютер 
будет стоить не менее 800RMB! Это оптовая цена. Если вы собираетесь 
установить ее на один ПК, то это будет стоить 1300 RMB!
Китайская версия Microsoft Win95 была разработана совместно 
Microsoft, Kingsoft и Lenovo. Но вся прибыль достанется Microsoft. Фенг Ю
 был тем, кто установил рыночную цену. В США оригинальная версия Win95 
стоила столько же. Сейчас я предлагаю китайскую версию и не беру с вас 
дополнительной платы».
В предыдущей жизни Фэн Юя операционная система Microsoft была самой 
дорогой, и это также было одной из причин, почему было так много 
пиратских версий.
Оригинальная версия операционной системы XP стоила 998 юаней, а 
компьютер стоил около 3000-4000 юаней. Операционная система стоит почти 
25% от стоимости ПК. Более того, продавцы ПК будут устанавливать 
пиратскую версию операционной системы, чтобы привлечь покупателей.
Lenovo имела преимущества в цене, местоположении и операционной 
системе. Она также заручилась поддержкой китайского правительства. Если 
Lenovo все еще не может контролировать китайский рынок с помощью этих 
преимуществ, тогда им следует забыть о выходе за рубеж.
«Старина Лю, помнишь, мы говорили о самосборных ПК? Как ты думаешь, 
если мы будем продавать компоненты ПК, такие как материнская плата, 
видеокарта, жесткий диск, оперативная память, мышь, клавиатура, монитор,
 оптический привод и т.д. по отдельности, будет ли цена снижаться 
дальше?
Налоги на детали электроники были невысокими, и многие детали ПК Lenovo были импортированы». Фэн Юй напомнил ему.
«Вы хотите сказать, что клиенты могут купить детали и собрать свой 
собственный ПК? Хотя ПК не считается сложным, обычные люди не знают, как
 его собрать. ПК сложнее, чем телевизор. Кроме того, это дорогие товары.
 Как много людей осмелятся собрать компьютер самостоятельно?» Лю 
Чуаньчжи ответил.
«А что если те люди, которые знают, кто ремонтирует ПК, откроют 
мастерскую по сборке ПК для людей? Они могут использовать те же детали и
 без стоимости брендинга и высоких налогов, как вы думаете, за сколько 
они смогут продать свой самостоятельно собранный ПК?»
«This…… Это не должно быть возможным. Где вы найдете столько людей, 
которые знают о сборке ПК? Даже если и найдутся, их операционные системы
 будут намного дороже. Между нашими ценами не будет большой разницы. 
Кроме того, мы брендированы и имеем послепродажное обслуживание. Они все
 равно нас не победят». Лю Чуаньчжи ответил после некоторого раздумья.
«Тогда вы когда-нибудь думали о том, что если другие производители ПК
 сделают это? Они смогут настраивать ПК в соответствии с требованиями 
клиентов и продавать им. Они будут импортировать детали, а не ПК».
«Менеджер Фэн, правительство не позволит им воспользоваться этой 
лазейкой. Импорт частей ПК имеет ограничения. После определенного 
объема, налоги будут такими же, как и при импорте ПК. Мы можем это 
делать, потому что у нас есть поддержка правительства. Но эта поддержка 
не вечна. Поэтому нам по-прежнему необходимо создавать заводы по 
производству комплектующих в Китае. В будущем мы постараемся производить
 большинство деталей самостоятельно».
Услышав слова Лю Чуаньчжи, Фэн Юй почувствовал уверенность. Если 
будут ограничения, то эти крупные бренды никогда не смогут победить 
Lenovo в ценообразовании. ПК с одинаковыми характеристиками будут 
отличаться на несколько тысяч юаней. Как они собираются конкурировать?
«За сколько вы собираетесь продавать наш ПК?» спросил Фэн Юй.
«8 800 юаней, с бесплатной операционной системой, офисным и другим 
программным обеспечением для доступа в Интернет». Кроме операционной 
системы и офиса, остальное программное обеспечение было разработано 
самой Lenovo. Конечно, часть программного обеспечения была разработана 
компанией Kingsoft. Программное обеспечение было еще одним способом 
привлечь клиентов.
«Сколько стоит наше программное обеспечение?»
«Около 6 000 юаней, включая программное обеспечение. Прибыль довольно
 высокая. Я уверен, что мы станем самым продаваемым брендом ПК в Китае в
 течение 3 месяцев». Лю Чуаньчжи был очень уверен. Он будет нацеливаться
 и на правительственные учреждения.
«Хорошо. Я буду доверять вам. Не забывайте следить за самосборными 
ПК. Кроме того, вы должны полностью контролировать розничные магазины. 
Они не должны просто повышать цены, когда им вздумается».
«Не беспокойтесь. У нас есть свои розничные магазины и прилавки. Мы 
также подписали контракты с дистрибьюторами. Если они нарушат контракт, 
мы позаботимся о том, чтобы они поплатились за последствия!».
Компания Lenovo хотела продавать свою продукцию только в собственных 
розничных магазинах. Но им пришлось позаботиться о некоторых 
дистрибьюторах в определенных регионах по «особым причинам» и во 
избежание неприятностей со стороны местных властей. Кроме того, расходы 
на управление собственными розничными магазинами были высоки. У Lenovo 
все еще недостаточно средств для создания такого количества розничных 
магазинов. Но если кто-то не будет соблюдать условия договора, Lenovo не
 отпустит его просто так!
«Хорошо. Тогда я пожелаю нам успеха в этой ценовой войне. Сначала мы захватим Китай, затем Азию, а потом и весь мир!».

    
  





  


  

    
      Ценовая война, развязанная Lenovo, застала врасплох все другие бренды
 ПК. Не было никаких предупреждений, и Lenovo просто снизила цены.
Lenovo продавала свои ПК по цене 8 800 юаней. Даже стоимость японских ПК превышала 10 000 юаней.
Эти производители ПК не могли позволить себе убытки, чтобы 
конкурировать. Если они будут терпеть убытки и монополизируют рынок, 
китайское правительство наложит на них большой штраф. Кроме того, Lenovo
 может еще больше снизить цены. Они могут понести убытки и все равно не 
достичь желаемых результатов.
Хуже всего обстояли дела с ноутбуками. Другие бренды ПК продавали 
свои ноутбуки по цене более 20 000 юаней. Но Lenovo продавала 14 000 
юаней за ноутбук с аналогичными или лучшими характеристиками.
Lenovo использовала 3 точки продаж для этого упражнения. Во-первых, 
их компьютеры самые дешевые в Китае. Во-вторых, они используют лучшую 
операционную систему и программное обеспечение. В-третьих, у них самый 
передовой оптический привод VCD.
Исходя из этих 3 пунктов, ПК Lenovo имели лучшие характеристики, чем ПК других брендов.
Другие бренды также начали думать о том, как конкурировать с Lenovo. 
Самым простым способом было объединить усилия и заставить Lenovo 
повысить цены. Таким образом, все они окажутся на одной стартовой линии.
 Они смогут использовать свои бренды, чтобы вернуть свою долю рынка и 
прибыль.
После запуска Win 95 от Microsoft продажи ПК во всем мире выросли. 
Производители ПК вынуждены были признать, что операционная система будет
 стимулировать их продажи.
Но в Китае производителям ПК было трудно конкурировать, используя операционную систему!
Это было связано с тем, что ПК Lenovo поставляются вместе с 
операционной системой Microsoft на китайском языке, и она была 
бесплатной. Кроме того, на их ПК было предустановлено множество 
программ. Эти производители ПК попробовали их, и все они были хорошо 
разработаны.
Эти производители ПК не могли понять, почему программное обеспечение также было предоставлено покупателям бесплатно.
Только программное обеспечение, которое поставляется бесплатно, 
стоит не менее 2 000 юаней, а может даже стоить 3 000 юаней. Значит, 
затраты Lenovo составили менее 5 000 юаней?
Это невозможно!
У тех производителей ПК были лучшие производственные линии, более 
высокая эффективность и более низкие затраты на получение комплектующих.
 Они смогли снизить себестоимость до 5 000 юаней. Масштабы компании 
Lenovo были не такими большими, как у них, поэтому себестоимость 
производства должна быть выше. Она должна составлять около 6 000 юаней.
Lenovo все еще должна учитывать расходы на маркетинг, хранение, 
транспортировку, розничную продажу и т.д. Они продавали свой ПК по цене 8
 800 юаней. Сколько прибыли они получали? Было бы чудом, если бы они не 
понесли убытки. Сколько денег Lenovo может сжечь, и как долго они смогут
 продержаться?
Не может быть, чтобы они получали свое программное обеспечение 
бесплатно. Одно только программное обеспечение Microsoft стоило очень 
дорого. Microsoft была как кровопийца. Те производители ПК закупали 
продукцию Microsoft оптом, но она все равно стоила дорого.
Может быть, Lenovo получала это программное обеспечение по низким ценам?
Производители ПК знали, что некоторые программы, установленные на ПК 
Lenovo, были разработаны ими и могли быть предоставлены бесплатно. 
Компания Kingsoft также частично принадлежала Lenovo, и Lenovo могла 
получить эти программы по более низкой цене. Но операционная система и 
программное обеспечение Microsoft были другими и не должны были стоить 
дешево.
Производители ПК предложили 2 варианта и провели много дискуссий. 
Во-первых, детали ПК Lenovo были очень дешевыми. Во-вторых, программы, 
установленные на их ПК, были очень доступными!
Эти производители ПК немедленно связались с поставщиками 
оборудования, чтобы узнать расценки Lenovo. Хотя их объемы имели 
некоторые различия с Lenovo, их цены не должны были сильно отличаться.
В конце концов, производители ПК выяснили, что дело было не в 
оборудовании. Поставщики оборудования сказали производителям ПК, что их 
затраты фиксированы, и у них нет возможности снизить отпускную цену до 
уровня Lenovo.
Таким образом, производители ПК получили ответ.
Проблема заключается в программном обеспечении!
Они проверили цены на программное обеспечение Lenovo и Kingsoft на 
рынке и выяснили, что установленное программное обеспечение стоит около 
1000 юаней. Это было примерно столько же, сколько они предполагали.
Даже если не учитывать стоимость этих программ, Lenovo также должна 
заплатить Microsoft за операционную систему и программное обеспечение. 
Операционная система и программное обеспечение Microsoft стоят не менее 
200 долларов США.
Если только Microsoft не продавала свои продукты Lenovo намного дешевле. Но…… возможно ли это?
Эти производители ПК работали с Microsoft в течение долгого времени. 
Их сотрудничество началось еще тогда, когда Microsoft была маленькой 
компанией. Эти производители начали выпускать ПК намного раньше, чем 
Lenovo, и имели экономию на масштабе. Их бренды были в несколько раз 
больше, чем у Lenovo. Если цены на продукцию Microsoft отличались, то 
именно они должны были получить скидку.
Все производители ПК пришли к одному и тому же выводу, и все они 
обратились в Microsoft, чтобы убедиться в этом. Они хотели, чтобы 
Microsoft сказала им, что цены на их продукты такие же, как у Lenovo.
Они связались со штаб-квартирой Microsoft, и в ответ им ответили, что
 нужно связаться с главой азиатского рынка г-ном Стивом Балмером.
Производители ПК позвонили секретарю Балмера, и им сообщили, что 
китайским рынком занимается г-н Фенг. Г-н Балмер предоставил г-ну Фенгу 
все полномочия для работы на китайском рынке.
Итак, производители ПК позвонили этому директору, г-ну Фенгу.
«Здравствуйте, это офис Microsoft г-на Фенга. Кого вы ищете?» Ральф ответил на звонок.
«Я вице-президент Toshiba, Сабуро Хиратани. Я хотел бы поговорить с господином Фенгом».
«Мне очень жаль. Господин Фенг в отпуске. Если у вас нет ничего 
срочного, пожалуйста, подождите, пока господин Фенг свяжется с вами 
после своего возвращения».
А? Господин Фэн в отпуске? Связаться со мной после его возвращения? Неужели Microsoft так работает?
Даже если господин Фенг в отпуске, вы должны сообщить мне, кто будет выполнять его работу, или сообщить, когда он вернется.
«Подождите
. Как мне к вам обращаться?»
«Я Ральф. Помощник мистера Фенга».
«Хорошо, мистер Ральф. Когда закончится отпуск господина Фенга? Или в
 этот период, когда его не будет рядом, кто будет выполнять его работу?»
 спросил Сабуро Хиратани.
«Я не уверен, когда господин Фэн вернется. Это зависит от его 
настроения. Кто будет выполнять его работу? Простите. Никто не берет на 
себя его работу. Вы ведь Сабуро Хиратани, верно? Пожалуйста, оставьте 
свой контактный телефон, и если господин Фэн захочет с вами связаться, 
он вам позвонит».
Сабуро Хиратани был озадачен. Вы — помощник господина Фэнга, и вы не 
знаете, когда закончится его отпуск? И почему никто не берет на себя его
 работу? Господин Фэн тоже не был разработчиком, почему никто не может 
взять на себя его обязанности?
Но у Сабуро Хиратани также не было выбора. Он мог только оставить 
свой контактный номер Ральфу и попросить Ральфа передать господину 
Фенгу, что у него есть что-то важное для обсуждения с ним.
Сабуро Хиратани знал, что просить Ральфа бесполезно, и ничего не 
сказал Ральфу. Но Ральф знал, что происходит. Звонок Сабуро Хиратани был
 6-м звонком в офис Фэн Юя. Все звонившие были производителями ПК, и 
всем им Ральф отвечал одинаково.
Это также было одним из преимуществ положения Фэн Юя в Microsoft.
В этот момент Фэн Юй также не занимался ничем важным. Он находился в зоомагазине, выбирая себе питомца.

    
  





  


  

    
      «Сэр, могу я вам чем-нибудь помочь?» Продавец тепло поприветствовал.
«Я бы хотел завести щенка. Не могли бы вы показать мне его?»
«Конечно. Сэр, пожалуйста, пройдемте со мной. Какую породу вы ищете? 
Большую, среднюю или маленькую собаку? Вы предпочитаете длинную или 
короткую шерсть, или у вас есть какая-то порода на примете? Вы ищете 
кобеля или суку?» спросил продавец, поднося Фэн Юй.
«Гав, гав, гав…….».
Фэн Юй огляделся и увидел кавказскую овчарку в клетке. Неподалеку, в другой клетке сидел американский питбуль.
Черт! Эта собака предназначена для собачьих боев. Кто бы стал держать такую собаку в качестве домашнего питомца?
«Господин Фенг, вы предпочитаете собак больших размеров? У вас дома 
есть дети? Если да, то я не советую вам держать эту собаку. У нас нет 
щенков этой породы, и их нелегко дрессировать в таком возрасте». 
Продавец увидел, что Фэн Юй смотрит на питбуля.
«Все в порядке. Есть ли у вас какие-нибудь умные и ласковые породы больших размеров?»
«Если вы ищете умную собаку, я бы рекомендовал скотч-колли. Они 
великолепны и имеют длинную шерсть. Они подходят для зимнего климата. 
Если вы предпочитаете более крупных собак, то хорошим выбором будет 
золотистый ретривер. Они легко поддаются дрессировке и могут выполнять 
простые трюки. У нас есть щенки этих двух пород. Я также могу 
порекомендовать нашего дрессировщика для обучения вашей собаки».
Несколько щенков ползали по большой клетке. Некоторые из них пытались
 взобраться по бокам клетки. Однако собаки не умели лазать. Один из 
самых трудолюбивых щенков привлек внимание Фэн Юя.
«Сколько стоит этот щенок?»
«80 ДОЛЛАРОВ США. Все эти щенки привиты. Мы также можем помочь вам оформить документы».
Этот щенок стоит 80 долларов США? Уровень жизни в США очень высок. 
Минимальный уровень жизни в США не очень высок, но зоомагазины не 
предназначены для людей, живущих в бедности. Поэтому цены в них были 
намного выше, чем в Китае.
«Дайте мне набор корма, собачью миску, конуру, поводок, игрушки и т.д. Этого достаточно?
» Фэн Юй достал несколько 100-долларовых купюр и передал их продавцу.
«Да, этого достаточно. Я рекомендую этот питомник. Вы можете 
поставить ее у себя во дворе. Я подготовлю для вас собачий корм, игрушки
 и все остальное. Я гарантирую, что вашей собаке это понравится. О, вы 
также должны придумать имя для вашей собаки. Нам нужно его имя для 
оформления документов».
Фэн Юй сразу же ответил: «Ту Хао (Богатый человек). Его будут звать Ту Хао».
Ту Хао — золото. Какое благоприятное имя!
«Ту Хао? Вы уверены?» спросил продавец. Кто мог назвать питомца «Ту Хау»?
«Конечно. Это китайское имя. Китайский язык очень сложный. Ничего 
страшного, если вы не понимаете». Фэн Юй ответил, заложив обе руки за 
спину.
«Хорошо. Сэр, не могли бы вы дать мне ваш адрес и контактные данные? 
Документы будут отправлены к вам домой в течение 3 дней. Вы можете 
оставить это временное разрешение у себя».
Фэн Юй сидел в своей машине и нес Ту Хао на руках. «Ту Хао, Ту Хао, ты будешь моим компаньоном в будущем».
Маленький Ту Хао в ответ немного хныкал и продолжал лизать руку Фэн Юя.
……
«Господин Фэн, у вас есть щенок?» Сестра Чжао увидела маленького щенка и сразу же влюбилась в него.
«Да. Я только что купил его. Я всегда чувствую, что дома чего-то не хватает».
«Как его зовут?»
«Ту Хао».
«Ту Хао?» Сестра Чжао была ошеломлена. Она не понимала, почему господин Фэн дал щенку такое имя.
Фэн Юй потерял дар речи, увидев странное выражение лица сестры Чжао. 
Даже китайцы не понимают моего юмора? Он чувствовал себя так, будто 
сказал смешную шутку, но никто ее не оценил.
«Правильно. Ту Хао. Это всего лишь имя. Не задумывайся. Старый Тянь, 
Старый Тянь, иди и помоги мне собрать этот питомник». крикнул Фэн Юй.
Когда Старый Тянь собирал питомник, Фэн Юю позвонил Ральф и сказал, 
что больше не может с этим справляться. Он получил более 30 звонков от 
производителей ПК, которые искали Фэн Юя.
Если Фэн Юй по-прежнему будет игнорировать их, этот вопрос будет 
вынесен на совет директоров, и это будет не очень хорошо для Фэн Юя.
Фэн Юй лениво ответил. «Хорошо. Я знаю. Я вернусь завтра. Я улажу это завтра. О, ты получил информацию, которую я просил?»
В прошлой жизни Фэн Юя Сиэтл был домом для некоторых из лучших 
интернет-компаний в мире. Здесь было много крупных компаний, которые 
были зарегистрированы здесь, и много талантов вокруг.
Фэн Юй хотел нанять некоторых из этих талантов или поискать 
потенциальные компании для инвестиций. Если бы он смог вложить деньги в 
Али Бабу, как Softbank, это было бы все равно, что выиграть в лотерею!
Фэн Юй не собирался делать какие-либо значительные инвестиции во 
время своего пребывания в США. Он будет инвестировать в фондовый рынок и
 приобретать некоторые технологические акции.
Консалтинговая компания Фэн Юя «Ветер и дождь» теперь следовала 
указанию Фэн Юя вложить все свои деньги в американские технологические 
акции. Эти акции росли с каждым днем. Это свидетельствовало о начале 
«бычьего бега» в США.
Способность Wind and Rain Consulting делать деньги для своих клиентов
 распространялась. Все больше и больше людей хотели позволить Wind and 
Rain Consulting распоряжаться их деньгами.
Wind and Rain Consulting также смогла привлечь больше клиентов с 
большим количеством средств. Им нужно было только раскрыть, сколько они 
заработали для своих клиентов.
Публика видела, что Wind and Rain Consulting приносит все больше и 
больше прибыли, и каждый желал открыть у них торговый счет. Теперь Wind 
and Rain Consulting стала ведущим фондовым брокером Гонконга. Они даже 
затмили консалтинговую фирму Фу Жунци.
Если бы Wind and Rain Consulting вложила все свои средства в акции, 
это повлияло бы на их цену. В этом и заключалась цель Фэн Юя. Он хотел, 
чтобы Wind and Rain Consulting стала известной и чтобы больше людей 
передавали им свои деньги для инвестиций. Таким образом, он смог бы 
собрать большую сумму денег для подготовки к 1997 году!
Это был запасной вариант Фэн Юя.
В настоящее время у Фэн Юя не так много ликвидных активов, но если 
ему понадобятся наличные, он может взять крупные суммы у своих компаний.
 Он даже может использовать акции своих компаний в качестве залога для 
получения кредитов.
«Босс, у меня с собой список зарегистрированных компаний. Я получил его через друга. Но удобен ли этот список?»
«Тебе не нужно об этом думать. Оставьте список на моем столе. Я прочитаю его завтра».
После того, как повесили трубку, питомник был установлен и помещен на
 заднем дворе. Фэн Юй посадил маленького Ту Хао в питомник и поставил 
рядом миски с едой и водой.
«Ту Хао быстро вырастет и станет большим Ту Хао».
Примечания переводчика:
Ту Хао (богатый человек)

    
  





  


  

    
      «Сколько звонков было вчера? Какие компании звонили? Также дайте мне 
список компаний, в которых звонившие не являются директорами или 
генеральными директорами.» Фэн Юй сел в кресло и отпил кофе.
«Всего было 62 звонка. Я составил список, основываясь на размере 
компаний и должности звонившего в их компании. Он находится на вашем 
компьютере». сообщил Ральф.
Фэн Юй открыл файл Excel. Excel в эту эпоху не имел большого 
количества функций, но он был более продвинутым, чем большинство офисных
 программ на рынке. Фэн Юй знал все основные функции этой программы. 
Более продвинутые функции, которые он использовал в своей прошлой жизни,
 еще не были разработаны.
Но Фэн Юй рассказал Лю Чуаньчжи о более продвинутых функциях Excel и 
попросил его разработать их как расширение Microsoft Office. Фэн Юй не 
знает, как его разработать, но он знает результаты.
Если Лю Чуаньчжи добьется успеха, то Фэн Юй сможет отнять у Microsoft
 рынок Office. Даже если сначала это будет китайский рынок, они смогут 
постепенно расширить свою долю рынка на другие страны. Это программное 
обеспечение было дойной коровой. В прошлой жизни Фэн Юя Microsoft Office
 был вторым продуктом Microsoft, приносящим деньги. Он помог принести 
несколько миллиардов прибыли!
Конечно, Фэн Юй не позволит Lenovo нарушать права интеллектуальной 
собственности. Но Фэн Юй всегда мог купить права. Как директор Microsoft
 и высокие цены, для него не должно быть проблемой получить самый 
основной патент Microsoft Office. Возможно, у других 
компаний-разработчиков программного обеспечения тоже есть подобные 
лицензии.
Первая компания в списке удивила Фэн Юя. Dell. Генеральный директор 
этой компании позвонил лично. Похоже, ему очень нужен китайский рынок.
Все следующие компании были крупными брендами. Но компании в конце 
списка были незнакомы Фэн Юю. Возможно, они были приобретены до того, 
как Фэн Юй заметил их в своей предыдущей жизни.
«Где список интернет- и софтверных компаний Сиэтла, которые я хотел?» Фэн Юй закрыл файл Excel и спросил.
«Босс, вы не собираетесь перезвонить этим людям?» спросил Ральф. Он был шокирован.
«Почему я должен им звонить? Если им не терпится, они будут 
продолжать звонить. Если нет, то почему я должен беспокоиться?» спросил 
Фэн Юй.
Ральф был ошарашен. «Но босс, это крупные компании, и все они — партнеры нашей Microsoft».
«Ральф, есть одна вещь, которую ты должен четко понимать. Это я нанял
 тебя, а не Microsoft. Вы работаете здесь потому, что я являюсь 
директором Microsoft. Если я больше не буду директором Microsoft, ты 
отправишь свое резюме в Microsoft или уйдешь со мной?». Фэн Юй посмотрел
 на Ральфа во все глаза. Он должен был прояснить ситуацию с Ральфом.
Ральф был ошеломлен. Он решил работать на Фэн Юя только потому, что 
Фэн Юй был директором Microsoft. Но, похоже, он все неправильно понял. 
Он был всего лишь помощником Фэн Юя, а его рабочее место находилось в 
Microsoft. Вот и все.
Ральф задумался на некоторое время. Если он оставит Фэн Юя, то 
никогда не сможет попасть на уровень руководства Microsoft. Но если он 
последует за Фэн Юем, то, основываясь на своем понимании Фэн Юя, он 
определенно будет иметь преимущества.
«Босс, я последую за вами». Ральф слегка поклонился вперед.
Фэн Юй был удовлетворен ответом Ральфа. «Чтобы быть хорошим 
помощником, ты должен знать, что и когда сказать или спросить. Когда я 
прошу тебя что-то сделать, это потому, что я тебе плачу. С другой 
стороны, ты не можешь решать, что я должен делать. Вы поняли?»
«Да, босс. Информация, которая вам нужна, находится в той папке на 
вашем столе. Я организовал ее для вас». ответил Ральф. Хотя Фэн Юй был 
моложе его, достижения Фэн Юя были недосягаемы для него.
Фэн Юй открыл папку и начал читать список. Он понимал английский 
язык, но некоторые технические термины были слишком сложны для его 
понимания. В списке было много компаний, которые были неизвестны Фэн Юю.
Но эти компании не были выделены Ральфом, и они не должны были быть 
крупными компаниями или иметь какие-либо известные продукты. Риск был 
слишком велик, чтобы инвестировать в эти компании.
Фэн Юй просмотрел список компаний, ища знакомые ему компании. Он 
хочет найти начинающие компании, которые были зарегистрированы недавно. 
Неважно, переманивать ли таланты из этих компаний или инвестировать в 
них, это будет хорошая сделка.
Звонок, звонок, звонок.
Фэн Юй взглянул на телефон и подал знак Ральфу, чтобы тот ответил.
«Здравствуйте, это офис директора Microsoft господина Фенга».
«Мистер Ральф? Я Сабуро Хиратани из Toshiba. Я уже звонил раньше. 
Почему господин Фенг не позвонил мне?» Сабуро Хиратани с тревогой 
спрашивал по телефону.
Ральф увидел, что его босс не намерен отвечать на этот звонок, и тут 
же принял решение. «Сабуро Хиратани. Я сказал вам вчера, что если мой 
босс будет свободен, он сам решит, перезванивать ли вам. Если больше 
ничего нет, пожалуйста, перестаньте меня беспокоить!».
Бах! Линия была оборвана.
Сабуро Хиратани был ошеломлен. Помощник директора из Microsoft захлопнул его звонок?! Это уже слишком!
Сабуро Хиратани немедленно отправился докладывать президенту. Это было слишком подозрительно!
Фэн Юй сказал, даже не поднимая головы. «Просто не обращайте внимания на все эти мелкие неприятности в будущем».
«Да, босс.»
Если бы Сабуро Хиратани узнал, что Фэн Юй назвал его мелюзгой, его бы
 стошнило кровью. Он также был одним из акционеров Toshiba. Высшее 
руководство крупной корпорации мирового класса! Как кто-то может 
смотреть на него свысока?!
Ральф немного понимал своего босса. Во-первых, его босс не любит 
японские компании. Возможно, это потому, что он китаец. Внешне его босс 
может выглядеть скромным и сдержанным, но внутри он очень высокомерен. 
Он смотрит свысока на топ-менеджеров крупных компаний.
Ральф мог понять, почему Фэн Юй смотрит на этих топ-менеджеров 
свысока. Это было потому, что все они не были такими богатыми или 
успешными, как Фэн Юй. Ральф тоже был бы взбешен, если бы кто-то, не 
такой успешный, как он, начал приказывать ему.
Самое главное, Ральф знал, что его босс не любит ничего приказывать.
Фэн Юй попросил Ральфа выполнять всю работу в Microsoft и только 
подписывать его имя по завершении работы. Таким образом, у Ральфа было 
больше полномочий, но и больше работы.
Ральф понимал, что если он будет слушать приказы своего босса и 
выполнять все поручения, то получит много преимуществ. Его начальник был
 очень щедрым, когда находился в хорошем настроении.
Поступил второй звонок, и Ральф ответил. После того, как звонивший 
представился, Ральф сразу же отнес его к категории мелкой картошки!
Фэн Юй все еще перебирал названия компаний за своим столом. Вдруг он увидел знакомое имя! Amazon!
Эта компания была создана в прошлом году? Неужели им нужны деньги сейчас? Я знал это! Я знал, что смогу найти сюрпризы!

    
  





  


  

    
      «Ральф, мне нужна информация об этой компании». Фэн Юй указал на 
компьютер и сказал. «Также распечатай информацию об этих компаниях в 
следующий раз».
К черту концепцию безбумажных компаний? Мои глаза важнее! Этот монитор слишком маленький. Удобнее читать с листа бумаги.
«Извините, босс. Я приму это к сведению. Сейчас я пойду и соберу информацию об этой компании».
Хотя Ральф был молод, он все еще был достаточно способным. Он уже 
работал менеджером среднего звена в других компаниях и без проблем стал 
помощником Фэн Юя. Фэн Юй все еще был доволен его работой.
Однако, одно плохо в Ральфе было то, что…… он не является красивой молодой девушкой!
Когда Фэн Юй читал журнал, в его кабинет вошел Балмер.
«Стив, почему ты здесь?»
«Фенг, мне звонили из многих компаний, производящих ПК, и спрашивали о
 ценах на нашу продукцию в Китае». Балмер снова получил звонок от 
президента Toshiba. Но Балмер ответил ему, что Фенг Ю будет улаживать 
этот вопрос.
«Ох…»
Балмер был вне себя. Что значит «О»? Вы должны хотя бы сообщить мне, как вы собираетесь это уладить!
«Фэн, как ты собираешься это уладить? Это повлияет на репутацию 
Microsoft. Если они узнают, что отпускные цены на наши продукты в Китае в
 10 раз дешевле, это вызовет бурю негодования!» спросил Балмер.
«Кто узнает? Просто скажите им, что есть некоторые различия в ценах, и
 эти различия невелики. Они также не смогут завладеть нашими 
контрактами. Даже если у них возникнут подозрения, что они смогут 
сделать? Самое главное, продукты Microsoft будут монополизированы на 
китайском рынке. Это важный рынок в будущем». непринужденно ответил Фэн 
Юй.
Да. Успех Microsoft в Китае в конечном итоге будет подорван Lenovo. Офис Microsoft станет первым шагом!
Балмер подумал некоторое время и решил, что это правда. Даже если эти
 компании не верят своим словам, что они могут сделать? Они также не 
смогут увидеть контракт Microsoft и Lenovo.
Кроме того, Microsoft была ведущей компанией по производству 
программного обеспечения в мире. Все производители ПК не могут обойтись 
без Microsoft.
С другой стороны, Microsoft могла прекратить сотрудничество с любым 
из этих производителей ПК в любое время! В этом и заключалось 
преимущество лидерства в отрасли. Эти компании могут только преклоняться
 перед ними!
Это было так же, как с производителями аппаратного обеспечения, Intel и AMD. Эти компании ПК должны были их слушаться.
«Я слышал, что Lenovo начала ценовую войну за ПК в Китае?» — спросил Балмер. спросил Балмер.
«Верно. Что случилось?» переспросил Фэн Юй.
С момента начала ценовой войны Lenovo добилась отличных результатов. 
Чуть больше недели Lenovo контролировала весь китайский рынок. У других 
брендов не было возможности конкурировать с ними.
Но это была война между компаниями, производящими ПК, и Microsoft тут ни при чем.
«Разве у вас нет акций Lenovo? Поздравляю. ПК Lenovo захватят 
китайский рынок». Каков следующий шаг Lenovo? Выход за пределы Китая?» 
Балмер улыбнулся и спросил.
«Спасибо. Я не уверен в будущих планах Lenovo. На самом деле, меня не
 очень волнует, что делает компания. Я лишь вложил в нее немного денег. 
Вы также должны знать, что у меня слишком много бизнесов, и у меня не 
хватает энергии, чтобы справиться со всеми ними. В моем возрасте я 
должен наслаждаться жизнью». Фэн Юй показал выражение лица тех 
бесполезных богачей второго поколения.
Балмер потерял дар речи. Все верно. Фэн Юй был еще очень молод. У 
таких молодых людей, как он, нет терпения. Даже если Фэн Юй ничего не 
будет делать, он всегда сможет попасть в список самых богатых в мире. Он
 даже не сможет закончить тратить свои деньги в этой жизни. Зачем ему 
напрягаться?
В своем возрасте Фэн Юй должен наслаждаться жизнью. Балмер не знал, как продолжить этот разговор.
«Фенг, я хотел сказать, когда Lenovo выйдет за пределы Китая? Я 
думаю, что у Microsoft и Lenovo еще есть возможности для сотрудничества.
 Я думаю, что у Lenovo есть потенциал, чтобы стать ведущим 
производителем ПК в Азии!
» Балмер сказал.
«Хахаха, я тоже так думаю. Но Lenovo не выйдет на международный рынок
 в этом году. В лучшем случае, она выйдет на рынок Гонконга и Тайваня. 
Если Lenovo выйдет на международный рынок, Microsoft определенно будет 
их лучшим партнером». Фэн Юй рассмеялся и ответил.
Балмер уже подумал о будущих планах Lenovo? Почему он так высоко 
оценивал Lenovo? Ведущими производителями ПК в Азии были Sony, Toshiba, 
Panasonic и др. Эти компании также входили в десятку лучших мировых 
брендов ПК. У него нет причин так высоко оценивать Lenovo, потому что 
как только Lenovo выйдет за пределы Китая, они столкнутся с конкуренцией
 со стороны всех этих марок ПК.
«Фенг, тебя беспокоят эти японские бренды? Экономика Японии находится
 в рецессии. По праву, они должны были бы легко выйти на китайский 
рынок. Но по неизвестным причинам некоторое время назад они потерпели 
огромную неудачу в Китае. Акции их компаний упали. Это произошло в 
начале этого года. Некоторые люди даже использовали эту возможность, 
чтобы заработать немного денег. Вы знаете об этом инциденте?» сказал 
Балмер и пристально посмотрел в глаза Фэн Юю.
«Я знаю. Я тоже заработал немного денег на этом инциденте». честно 
признался Фэн Юй. Но он только упомянул, что заработал немного денег, но
 не сказал, сколько именно. Конечно же, он не сказал, что именно он был 
организатором всего этого инцидента.
«В тот период вы продали часть акций Microsoft. Это потому, что вам 
нужны были деньги для покупки акций тех компаний?» спросил Балмер.
«Совершенно верно. Я инвестирую только в те компании, которые 
приносят мне высокий доход. Если бы не эти компании, я бы тоже не смог 
увеличить свои акции Microsoft». улыбнувшись, ответил Фэн Юй.
«Фэн, раз вы так уверены в своих инвестициях и вложили деньги в 
Lenovo, значит, вы считаете, что у Lenovo большой потенциал? Как вы 
думаете, насколько далеко Lenovo продвинется в будущем?» спросил Балмер.
«Почему вы спрашиваете об этом? Я тоже хочу, чтобы Lenovo выросла.
Но пока Lenovo является индустрией в Китае, я смогу зарабатывать деньги».
Фэн Юй задается вопросом, почему Балмер задавал ему все эти вопросы? Задавал ли он их для Microsoft или думал о чем-то другом?
«Тогда будет ли Lenovo котироваться в США? Например, на NYSE или NASDAQ?»
«Вы хотите купить акции Lenovo?». Фэн Юй понял, чего хотел Балмер.
«Конечно. Это компания с высоким потенциалом. Кто не хочет приобрести
 их акции? Если Lenovo будет котироваться в США, не могли бы вы помочь 
мне купить несколько акций Lenovo?».
Люди всегда говорят, что богатым людям легко делать деньги. На самом 
деле, это не только потому, что у богатых людей больше капитала, чем у 
других. У них также есть связи, позволяющие получать инсайдерскую 
информацию.
Например, Балмер знал, что если Lenovo получит листинг, то цены на 
акции непременно взлетят вверх. Но ему нелегко купить акции Lenovo. Если
 бы Фэн Юй помог ему, он смог бы заработать огромную сумму.
Балмер не хочет вкладывать все свои деньги в Microsoft. Он также хочет диверсифицировать свои инвестиции.
«Lenovo не будет котироваться в ближайшие 2-3 года. Если они 
собираются пройти листинг, им следует выбрать Гонконг или китайскую 
фондовую биржу. Если вы все еще заинтересованы в покупке их акций, то я 
могу познакомить вас с председателем совета директоров Lenovo. Думаю, вы
 сможете убедить его продать вам несколько акций».
Это было лишь устное обещание, и Фэн Юю нечего было терять. Более того, он также хотел быть ближе к Балмеру.

    
  





  


  

    
      Ральф нахмурился, глядя на информацию в своей руке. Зачем Фэн Юй 
понадобилась информация об этой небольшой компании, продающей книги 
через Интернет? Эту компанию нельзя считать технологической только 
потому, что она использует интернет для продажи книг. Какой потенциал у 
этой компании?
Но инструкции его босса непреложны. Хотя Ральф не понимает причин, он все равно собрал и систематизировал информацию для Фэн Юя.
Фэн Юй просмотрел информацию. Компания Amazon была зарегистрирована в
 Вашингтоне в прошлом году. В июле этого года она сменила название и 
стала книжным интернет-магазином.
Масштабы этой компании невелики. С момента создания в прошлом году она не получала никакой прибыли!
Фэн Юй был вне себя от радости. Никакой прибыли! Значит, для него не 
должно быть проблемой инвестировать в эту компанию или выкупить акции у 
акционеров.
Модель Amazon была проста. Но это была самая низкая точка для 
компании. Любой неверный шаг приведет к гибели компании во время краха 
пузыря Dot Com. В предыдущей жизни Фэн Юй многие технологические 
компании стали банкротами после 2000 года. Даже такая ведущая компания, 
как Yahoo, сократилась более чем на 90%.
«Ральф, договорись о встрече с мистером Джеффом. Я хочу с ним встретиться». взволнованно сказал Фэн Юй.
Ральф был озадачен, но все же пошел договариваться. Он навел справки 
об этом Джеффе Безосе. Раньше он работал в банковской сфере. Может ли 
быть, что Фэн Юй хотел завербовать этого человека?
Но Фэн Юй, похоже, больше интересуется книжным интернет-магазином. Он
 хочет инвестировать в эту компанию? Кто будет покупать книги через 
интернет? Люди могут просто купить их в книжных магазинах! Ральф не мог 
понять, как эта компания может заработать деньги.
……
Джефф Безос спорил с инвестором. Инвестор считал, что Джефф слишком 
консервативен и не сможет сделать деньги для компании. Он считал, что им
 следует воспользоваться нынешним увлечением Интернетом и попытаться 
вывести компанию на биржу. После того как акции компании вырастут, они 
продадут компанию.
Но Джефф отказался.
Это была компания, которую он создал. Как он может вот так просто 
продать компанию? Более того, он хотел развивать эту компанию. Что 
плохого в консервативном и безопасном плане развития этой компании?
Нынешний ажиотаж вокруг интернет-компаний может временно повысить 
стоимость этих компаний, но это всего лишь фарс. Рано или поздно акции 
этих компаний упадут. Джефф предпочитает более медленный рост в обмен на
 меньший риск. Это была его долгосрочная стратегия.
Эти злые инвесторы хотят только денег. Они не понимают, что такое 
мечты! Даже если им нужны только деньги, они не должны смотреть на 
краткосрочную прибыль. Разве у них нет долгосрочных видений?
Зачем я вообще привлек этих людей к инвестированию? Эти люди ничего 
не знают об Интернете и управлении, но при этом хотят вмешиваться в 
работу компании! Они думают, что они лучше меня в инвестировании? Я тоже
 из финансовой индустрии!
«Мистер Джефф. Это ваш звонок. Вас ищет человек, который утверждает, 
что является помощником директора компании Microsoft». Секретарь Джеффа 
вошла в его кабинет.
Что? Звонит помощник директора Microsoft? Джефф был вне себя от 
радости. Если он сможет убедить директора Microsoft инвестировать в 
него, он выгонит всех этих инвесторов!
Джефф тут же взял трубку. «Здравствуйте. Я Джефф Безос. Могу я узнать, кто звонит?»
«Я помощник директора Microsoft Фенга. Мой босс хотел бы встретиться с вами».
«Конечно. Когда мистер Фенг свободен? Я могу подойти в любое время». ответил Джефф.
«Нет. Мой босс хочет посетить вас и в то же время посетить вашу компанию. Вы понимаете, о чем я?»
Джефф был вне себя от радости. Он понял, что сказал Ральф. Господин Фенг из Microsoft заинтересовался его компанией!
«Я приглашаю господина Фенга посетить мою компанию. Я свободен в любое время».
«Как насчет завтрашнего утра?» спросил Ральф.
«Конечно. Завтра я буду ждать господина Фенга в своей компании».
Джефф положил трубку и посмотрел на акционера, который спорил с ним.
«Вы хотите продать свои акции? Отлично. Я перекуплю у вас акции!».
Если директор Microsoft собирался инвестировать в эту компанию, то у 
этой компании, несомненно, будет светлое будущее. Джефф Безос может даже
 продать свой дом и акции, чтобы собрать деньги для инвестиций в Amazon.
 Он верил, что Amazon станет одной из ведущих компаний в будущем!
Этот акционер был ошеломлен. Джефф действительно получил звонок от 
директора Microsoft? Microsoft собиралась инвестировать в Amazon? Если 
нет, то Джефф предложит выкупить его акции. Но раз директор из Microsoft
 собирался инвестировать в компанию, почему он должен продавать акции 
сейчас?
……
«Босс, я связался с ними. Джефф будет ждать вас завтра в Amazon».
«Хорошо. Мы поедем туда утром. Вы также видели информацию об этой 
компании. Как вы думаете, стоит ли инвестировать в эту компанию?» 
спросил Фэн Юй.
«Босс, я не могу сказать, что такого особенного в этой компании. Это 
всего лишь книжный интернет-магазин. Книжные магазины можно найти где 
угодно на улицах. Покупатели все еще могут пролистать книги, прежде чем 
решить, стоит ли их покупать. В этом книжном интернет-магазине 
покупатели могут видеть только обложки книг. Я думаю, что потенциал этой
 компании невелик. Кроме того, расходы компании на хранение книг будут 
высокими. Срок доставки составляет около одной недели. Какой покупатель 
захочет купить книгу и ждать одну неделю?».
«Конечно, если вы инвестировали в эту компанию и внесли некоторые 
поправки в отчетность, то не должно быть проблем с тем, чтобы вывести ее
 на биржу NASDAQ. С нынешним ажиотажем на технологические акции, вы 
должны быть в состоянии получить высокую прибыль. Но срок действия 
слишком велик. С таким же успехом вы можете приобрести технологическую 
компанию, которая уже котируется на бирже. Это только мое мнение с моей 
точки зрения».
Фэн Юй кивнул. «Нет. Вы очень правы. Эти слабые места действительно 
существуют. Эта компания не сможет генерировать прибыль в краткосрочной 
перспективе. Но можете ли вы увидеть сильные стороны этой компании?»
«Сильные стороны?
Кроме того, что это онлайновая компания, единственное преимущество, 
которое я вижу, это то, что это онлайновый книжный магазин. Они смогут 
продавать более широкий ассортимент книг, чем розничный книжный магазин.
 Но будет трудно просматривать все различные наименования, если только 
они не придумают хорошую поисковую систему». Ральф ответил после 
некоторых раздумий.
«Это верно. Если у них будет хорошая поисковая система, то покупатели
 смогут найти нужные им книги. Неважно, ищут ли покупатели по имени 
автора, стране, издательству или названию, они смогут найти нужные им 
книги. Они также должны иметь возможность увидеть год издания. Это может
 быть одним из критериев поисковой системы. В этом сила этого книжного 
интернет-магазина. Они смогут предложить покупателям больше книг. 
Возможно, в краткосрочной перспективе эта компания не сможет 
развиваться, но когда она будет развиваться, она вырастет в большую 
компанию». Фэн Юй рассмеялся.
«Это и есть причина, по которой вы хотите инвестировать в эту компанию?»
«Конечно. Если возможно, я хочу быть самым крупным акционером этой 
компании». Если бы Фэн Юй смог завладеть контрольным пакетом акций 
Amazon, это было бы замечательно! Но с этим придется подождать до 
завтрашней встречи…….
Примечания переводчика:
Джефф Безос

    
  





  


  

    
      На следующее утро Фэн Юй вышел на пробежку и вывел на прогулку свою 
собаку. В округе он встретил несколько человек, которые могли быть его 
соседями. Но все они держались подальше от Фэн Юя, потому что Фэн Юй 
совершал пробежку с двумя телохранителями!
Все в округе знали, что недавно в доме поселился магнат, который 
также был акционером и директором Microsoft. Даже если вы богаты, вам не
 нужно брать с собой двух телохранителей, когда вы выходите на пробежку.
 Если вы так богаты, вам лучше переехать на виллу с большим участком 
земли. Почему вы переехали сюда?
Все соседи считали этого магната загадочным. Кроме того, он был очень
 молодым азиатом. Фэн Юй не знал, что он уже стал объектом внимания 
нескольких молодых девушек, живущих по соседству.
Эти девушки не хотели многого от Фэн Юя. Все, чего они хотели, это 
быть ближе к Фэн Юю и использовать его статус и связи, чтобы стать 
знаменитыми. Как может быть не знаменитой девушка директора Microsoft, о
 которой ходят слухи?
Когда эти девушки увидели Фэн Юя, бегущего со своей собакой, они 
решили, что это прекрасная возможность познакомиться с ним поближе.
…….
После завтрака приехал Ральф. Он назвал водителю адрес и попросил отвезти их туда.
Выйдя из машины, Фэн Юй покачал головой. Это была компания Amazon, 
занимающая второе место в мире по технологиям? Это место было слишком 
старым и разрушенным.
Фэн Юй было очень любопытно. Офисы компании могут быть небольшими. Но
 на что способен их склад? Amazon был книжным интернет-магазином, и ему 
нужен был склад для хранения книг. Если на сайте Amazon покупатели могут
 выбрать самые разные книги, то у компании должен быть склад, где можно 
хранить несколько миллионов книг. Где же были их книги?
Ральф почувствовал, о чем думает Фэн Юй, и тихо объяснил. «Босс, вон 
там есть склад. Amazon арендовала эти склады, и все их книги хранятся 
там. Они будут отправлять свои книги дважды в день».
«Хорошо. Пойдемте туда».
Впереди шел телохранитель Фэн Юя, одетый в черный костюм. Все 
сотрудники Amazon были удивлены, увидев, что эти люди вошли в их 
компанию. Кто эти люди? Для чего они здесь?
«Чем я могу вам помочь?» спросил администратор за стойкой.
«Пойдите и сообщите своему боссу Джеффу, что человек, которого он ждет, уже здесь».
Прежде чем секретарша успела позвать Джеффа, Джефф быстро вышел из кабинета: «Вы, господин Фэн?».
Фэн Юй медленно протянул руку для рукопожатия, когда Джефф приблизился. «Здравствуйте, я Фенг».
«Господин Фэн, пожалуйста, проходите. Кэти, приготовь кофе».
Когда Джефф увидел Фэн Юя, он был шокирован. Но, к счастью, он был на расстоянии от Фэн Юя, и Фэн Юй не заметил его.
Ходили слухи, что у Microsoft появился новый молодой китайский 
директор. Но никто особо не задумывался над этими разговорами. Но когда 
Джефф встретил Фэн Юя, он понял, что слухи были правдой!
Восток — загадочное место. Как у такого молодого человека может быть столько активов?
«Господин Фэн, я слышал от вашего помощника, что вы заинтересовались моей компанией?» спросил Джефф.
Фэн Юй улыбнулся Джеффу. «Это не совсем правда. Я не только 
заинтересован в вашей компании, но и в вас тоже. Как вам пришла в голову
 идея продавать книги через интернет?»
«Я люблю читать. Я понял, что сколько бы книг ни было в книжном 
магазине, их количество все равно ограничено. Кроме того, сотрудники 
книжного магазина не смогут помочь своим клиентам найти нужные им книги.
 Я хочу создать веб-сайт, чтобы покупатели могли быстро находить нужные 
им книги и предлагать им более широкий выбор книг по сравнению с книжным
 магазином».
Ральф удивленно посмотрел на Джеффа. Затем он повернулся, чтобы 
посмотреть на Фэн Юя. То, что сказал Джефф, в точности совпадало с тем, 
что вчера сказал Фэн Юй.
«Хорошо. Твои мысли верны. Тогда, исходя из ваших расчетов, сколько 
времени вам нужно, прежде чем Amazon начнет приносить прибыль, и какова 
будет эта прибыль?»
«5 лет необходимо для создания нашей клиентской базы и репутации.
Прибыль появится через 5 лет, и она будет не меньше 10 миллионов долларов США в год!». уверенно ответил Джефф.
На лице Ральфа появилось недовольство. 5 лет до получения прибыли? 5 
лет — это слишком долго, а прибыль составляет всего 10 миллионов 
долларов США в год? Даже старик способен получить такую прибыль, если 
вкладывает деньги в низкорисковые инвестиции. Босс, несомненно, будет 
разочарован.
«Джефф, ты не думал о том, что твой стиль управления слишком 
консервативен? За 5 лет до этого есть прибыль, и ты утверждаешь, что она
 составит 10 миллионов долларов. Эти 10 миллионов долларов должны быть 
пиком, верно? А что если через 5 лет прибыли не будет, или прибыль 
составит всего несколько миллионов?» спросил Фэн Юй.
Джефф не боялся вопросов. Его беспокоило, что Фэн Юй не задал ему ни 
одного вопроса. Чем больше Фэн Юй спрашивал, тем больше он 
интересовался.
«Я уверен, что мы увидим прибыль через 5 лет. Я не могу гарантировать
 прибыль. Но когда наши клиенты повзрослеют, мы сможем начать продавать 
другие товары, связанные с книгами, такие как закладки, ручки, блокноты,
 канцелярские принадлежности и т.д.».
«Это значит, что ваша конечная цель — создать интернет-магазин? Вы 
знаете, сколько вам нужно инвестировать? Рассчитывал ли ты на риск?» Фэн
 Юй скрестил ноги. Это была стратегия, которую Amazon использовала в его
 предыдущей жизни.
«Нет. Мы сосредоточимся только на книжной продукции. Конечно, когда у
 нас будет достаточно клиентов, мы сможем заняться и другими товарами». 
ответил Джефф.
Фэн Юй поднял брови. Джефф Безос не хочет открыть онлайновый 
универмаг? Значит, он еще не думал об этом. Те сайты электронной 
коммерции в предыдущей жизни Фэн Юя тоже не начинали с создания 
интернет-магазина.
«Сколько стоит ваша компания? Сколько акционеров? Есть ли совет директоров?» спросил Фэн Юй.
«Эта компания зарегистрирована с капиталом в 30 миллионов, и в ней 16
 акционеров. У нас есть совет директоров, в него входят 7 директоров. Я 
являюсь председателем совета директоров».
Всего 30 миллионов долларов США? Это не было большой инвестицией. Фэн
 Юй принял решение инвестировать в Amazon. Он знает, что не понесет 
никаких убытков от этих инвестиций.
«Я очень заинтересован в вашей компании и хочу инвестировать. Но не 
будьте слишком взволнованы. Я не венчурный капиталист. Мне нужны акции с
 правом голоса. Вы можете созвать собрание совета директоров, чтобы 
обсудить с остальными директорами, принимают ли они мои инвестиции.»
«Господин Фенг, могу я узнать, сколько вы собираетесь инвестировать?» спросил Джефф.
«От 30 до 50 миллионов долларов США для меня не проблема. Я уже 
говорил, что меня интересует ваша компания, но меня больше интересуете 
вы. Я здесь, чтобы инвестировать в ваши мечты!» Фэн Юй начал свой 
сценарий вербовки.
Джефф был тронут словами Фэн Юя. Слезы чуть не покатились по его 
щекам. Этим жадным инвесторам стоит поучиться у господина Фенга. Не все 
сводится к прибыли!
«Господин Фэн, я убежу совет директоров и дам вам положительный ответ. 3 дня! Я свяжусь с вами в течение 3 дней!»

    
  





  


  

    
      «……so Господин Фенг заинтересован в инвестициях в Amazon. У вас у 
всех есть какие-нибудь объекты?» Джефф посмотрел на остальных 
директоров.
Хотя акционеры обладали наибольшей властью в компании, эти директора в
 совете директоров владели более чем 75% акций компании. Если они 
согласятся позволить Фэн Юю инвестировать, значит, большинство 
акционеров согласились.
«Джефф, вы до сих пор не сказали, какую сумму инвестирует господин 
Фэн и сколько акций он хочет получить. Кроме того, это венчурные или 
обычные инвестиции?»
Венчурные инвестиции отличаются от обычных инвестиций. Венчурные 
инвестиции, как правило, не вмешиваются в деятельность компании, и 
большинство акций не имеют права голоса. Этот вид инвестиций только 
ждет, когда компания будет включена в листинг, чтобы получить свою 
прибыль. Он также имеет приоритет на получение дивидендов.
Обычные инвестиции означают, что Фэн Юй будет владеть акциями 
постоянно и иметь намерение вмешиваться в управление компанией. Он будет
 иметь полномочия, как и другие акционеры.
«Господин Фэн сказал ему, что у него нет проблем с суммой инвестиций.
 Он не венчурный капиталист. Он хочет получить некоторые права в 
компании». объяснил Джефф.
«У него нет проблем с суммой? Я не понимаю. Согласитесь ли вы 
позволить ему инвестировать 100 миллионов и размыть наши акции более чем
 на 90%?» спросил один из директоров.
«Именно по этой причине я и созвал эту встречу. Я хочу обсудить со 
всеми вами, сколько господин Фэн может инвестировать и какова доля 
акций. Мы должны решить этот вопрос как можно скорее. Чем раньше мы это 
решим, тем раньше мы получим средства, и Amazon сможет расти быстрее». 
Джефф взглянул на этого акционера. Он пытался создать проблемы.
После того как Джефф задал этот вопрос, все директора ничего не сказали. Никто не хотел первым высказывать свою точку зрения.
«Роберт, разве ты не хотел продать свои акции в прошлый раз, когда мы
 встречались? Ты передумал, потому что знаешь, что кто-то собирается 
инвестировать в компанию?
» Джефф обратился к одному из директоров.
«Я инвестирую ради прибыли, а не ради вашей мечты. Раньше я не видел 
никакой надежды на получение прибыли. Но теперь я увидел ее, и поэтому я
 не продам свои акции». Роберт медленно ответил.
Только такой дурак, как ты, говорит о мечтах. Я инвестирую только 
ради денег. Хотя вы не согласны, чтобы эта компания была включена в 
листинг, но если кто-то будет инвестировать в компанию, то у нее будет 
более высокий потенциал и прибыль.
Как только компания получит прибыль, цены на акции взлетят вверх, 
когда они будут включены в листинг. Тогда я продам свои акции, и мои 
доходы будут намного выше. Если вы хотите купить мои акции сейчас, 
хорошо. Вам придется купить мои акции по завышенной цене. У вас есть 
деньги?
«Роберт, вы должны хотя бы сообщить нам, сколько вы разрешаете 
господину Фенгу инвестировать. Вы — один из директоров, и вы должны 
поделиться своими взглядами. Если у вас нет никаких взглядов, то я 
думаю, что совет директоров нашей компании может обойтись одним 
директором меньше».
Джефф намеренно выбрал Роберта в качестве мишени. Если Роберт начнет 
высказывать свои взгляды и заявит о пропорции акций, с которой не 
согласятся другие акционеры, остальные акционеры могут выгнать его из 
совета директоров. Если Роберт не выскажет свою точку зрения, Джефф 
может воспользоваться этим как предлогом, чтобы выгнать и его.
Роберт сердито посмотрел на Джеффа. Он был вынужден что-то сказать. 
«Для развития компании нужны как минимум десятки миллионов. Но я думаю, 
что мы не должны позволять одному человеку вкладывать в компанию так 
много. Если мы позволим одному человеку инвестировать так много, он 
будет владеть более чем 50% акций компании и будет иметь большую власть 
над нами. Поэтому я предлагаю, чтобы его инвестиции составляли более 10 
миллионов, но не более 30 миллионов. Таким образом, у нас все еще будет 
контроль над будущим компании».
Роберт дал безопасный ответ. Но он раскрыл свое намерение добиться листинга компании.
Остальные директора кивнули. Они согласились с Робертом. Выход на 
биржу был для них самым быстрым способом получить прибыль. Они также 
согласились с предложенной им пропорцией.
. Они не хотят, чтобы посторонний человек стал крупнейшим акционером, так как они рискуют получить удар от Фэн Юя.
Джефф нахмурился. Он сожалел, что позволил мистеру Фенгу прийти в 
компанию. Господин Фенг был директором Microsoft и был заинтересован в 
инвестициях в Amazon. Мелкие акционеры получили известие об этом, и все 
они решили не продавать свои акции. Несколько дней назад все они еще 
спорили и хотели выйти из компании!
Джефф также не хотел позволить господину Фенгу стать крупнейшим 
акционером Amazon. Это была компания, которую он создал, и если он 
потеряет компанию из-за получения дополнительных инвестиций, то вполне 
может остаться в статус-кво.
«Что насчет остального? Нам нужно окончательно определиться с цифрой.
 Чем быстрее мы придем к решению, тем раньше сможем получить средства, и
 компания будет расти быстрее. Наш сайт, увеличение клиентской базы, 
поставщики и т.д. — все это нуждается в деньгах». Джефф сказал.
«Джефф, хотя уставной капитал нашей компании составляет 30 миллионов,
 после столь долгого развития стоимость компании должна увеличиться. Я 
думаю, мы можем попросить господина Фенга инвестировать 25 миллионов и 
дать ему 35% акций». предложил один из директоров.
Джефф посмотрел на этого директора и усмехнулся: «Если это вы, вы 
согласитесь?». Джефф также хочет, чтобы стоимость Amazon выросла. Но 
компания все это время теряла деньги.
«Если ты не попытаешься, откуда ты знаешь, что он не согласится? Я 
слышал, что вы двое можете нажать. Может быть, он примет это 
предложение? Не забывайте, если он согласится, все наши акции вырастут в
 цене. Вы тоже выиграете от этого».
Роберт тут же сказал: «Я согласен».
«Я тоже согласен».
Все директора согласились и посмотрели на Джеффа. Остальные директора
 согласились, и у Джеффа не было другого выбора, кроме как согласиться с
 этим.
«Раз вы все согласны, тогда вы все можете поговорить с господином 
Фенгом. Я могу сказать, что все вы более уверены в себе, чем я». сердито
 сказал Джефф.
У компании была нулевая прибыль, и она постоянно терпела убытки. Но все вы настаиваете на том, что стоимость компании выросла.
Я также хочу, чтобы стоимость компании росла. Но неужели вы все 
считаете других людей дураками? Если бы стоимость компании выросла, 
почему вы все хотели продать свои акции несколько дней назад?
Раз вы все так высокого мнения о себе, то вам всем следует пойти и поговорить с ним!
«Джефф, ты председатель совета директоров и представитель компании. 
Именно ты должен вести с ним переговоры. Мы все думаем об интересах 
акционеров. Это не должно быть проблемой, верно? Откуда вы знаете, что 
он не согласится, если вы не попытаетесь?» сказал Роберт, держа в руках 
сигару.
«То, что сказал Роберт, правильно. Джефф, когда мы инвестировали в 
вашу компанию, вы обещали поставить наши интересы во главу угла. Теперь 
ты должен сделать то, что мы просим». добавил другой директор.
Остальные директора кивнули. Джефф был в ярости, но у него не было другого выбора!
«Хорошо. Я поговорю с господином Фенгом. Не вините меня, если 
переговоры провалятся и компания не получит эти инвестиции. Мы все 
вместе понесем убытки!» сказал Джефф и выбежал из зала заседаний.
……
«Мистер Ральф, я Джефф Безос. Я хотел бы встретиться с мистером Фенгом. Мне нужно кое-что с ним обсудить».
Ральф закрыл трубку телефона и сказал Фэн Юю, что звонит Джефф. Фэн 
Юй взял у него трубку: «Джефф? Есть ли для меня хорошие новости?»
«Господин Фэн, я хотел бы встретиться с вами. Дела идут не так, как я думал».
Фэн Юй нахмурился. «Хорошо. Приходите ко мне домой сегодня вечером. Я угощу вас китайским ужином. Мой адрес: ……».

    
  





  


  

    
      Дом Фэн Юя оказался не таким роскошным, как представлял себе Джефф. 
Многие богатые люди предпочитают жить в шумном городе, но при этом 
владеть виллой на окраине города.
Хотя климат в Сиэтле был подходящим для жизни и имел прекрасные 
окрестности, но, кроме Билла Гейтса, там было не так много известных 
магнатов.
Господин Фенг был директором Microsoft, и если слухи были правдивы, 
то он должен был владеть более чем 10% акций Microsoft. Его чистая 
стоимость должна составлять не менее нескольких миллиардов. Билл Гейтс 
потратил 5 лет на строительство первой в Америке «умной» виллы, и 
строительство все еще продолжается. Проживание в таком доме считалось 
очень скромным для господина Фенга.
«Здравствуйте, мистер Фенг».
Джефф огляделся. Вокруг не было ни одной женщины. Господин Фенг был 
очень молод, почему же вокруг не было женщин, кроме кухарки лет сорока?
«Присаживайтесь. Скоро будет подан ужин. Вы умеете пользоваться палочками для еды?»
Джефф смущенно ответил: «Я могу попробовать».
Фэн Юй повернулся и крикнул на кухню: «Сестра Чжао, приготовь набор западной посуды».
«Спасибо.» Джефф слегка поклонился и поблагодарил Фэн Юй.
Когда ужин был готов, Фэн Юй сел на главное место, а Джефф сел слева от него. Справа от него сидели Ральф и Уилсон.
Сестра Чжао приготовила несколько простых блюд и помогла разделить их
 на порции. После этого она вышла в сад, чтобы помочь мужу. Она знала, 
что им нужно обсудить что-то важное и нельзя оставаться на месте.
В США люди привыкли разделять еду на отдельные порции. Фэн Юй уважал 
их культуру. Но ему очень хотелось сказать им, что, кроме супа, в Китае 
так едят только дети.
Положив в рот ложку картофеля, Джефф взволнованно сказал: «Господин 
Фэн, это очень вкусно. Я и не знал, что говядина и картофель так хорошо 
сочетаются».
«Я рад, что тебе понравилось. Приходите почаще в будущем. Сестра Чжао
 знает, как приготовить множество блюд из разных провинций». Фэн Юй 
улыбнулась и ответила.
Он был в прекрасном настроении, зная, что его гостю понравилась еда.
«Конечно. Господин Фэн, я должен вам кое-что сказать. Те директора в 
компании не хотят позволить вам инвестировать в компанию». сказал Джефф.
 Он чувствовал себя неловко, поскольку утверждал, что сможет убедить 
директоров в течение трех дней.
«Правда? Что они сказали?» Фэн Юй рассмеялся и спросил.
«Они сказали, что готовы отдать тебе только 35% акций за 25 миллионов
 долларов США». Только несколько директоров поддержали Джеффа. Но этого 
было недостаточно, чтобы Джефф смог перевесить остальных директоров.
Прежде чем Фэн Юй успел ответить, Ральф произнес: «Мистер Джефф, я 
помню, что уставной капитал вашей компании составляет всего 30 
миллионов, верно? Мой босс собирается инвестировать 25 миллионов, и 
стоимость компании должна составить 55 миллионов долларов США. Он должен
 получить 45,45% акций. Как вы все пришли к 35%?».
Фэн Юй улыбнулся и ничего не сказал. Он также хотел услышать 
объяснения Джеффа. Amazon все это время приносила убытки, как стоимость 
компании могла так сильно вырасти?
Может быть, Джефф не хочет, чтобы он был крупнейшим акционером компании?
Джефф отложил вилку и ложку и начал объяснять. «Мистер Фенг, мистер 
Ральф. Я также знаю, что это будет продажа акций компании по завышенной 
цене. Хотя я являюсь крупнейшим акционером компании, у меня нет 
контрольного пакета акций. Я не могу отменить решения, принятые ими».
Джеффу принадлежит только около 1/3 всех акций Amazon. Это самое 
большее, что он мог себе позволить. У него еще есть акции других 
компаний и несколько объектов недвижимости. Но общая стоимость всего 
этого составляла всего около 5 миллионов долларов США. У него не так 
много денег.
Ральф все еще хотел что-то сказать, но Фэн Юй поднял руку, чтобы 
остановить его. «Я не против доплатить за акции. Но эта цена просто 
смехотворна. Вы уже говорили, что рентабельность компании невысока. Я 
хочу 40% акций за 25 миллионов долларов США. Вернитесь и скажите этим 
директорам.
Если они согласны, мы подпишем контракт, и деньги будут перечислены в
 тот же день. Если они не согласятся, тогда попросите их поискать других
 инвесторов. Может быть, они смогут найти инвестора, который будет более
 щедрым, чем я».
Ральф молчал. Он знал, что Фэн Юй настаивает на инвестировании в 
Amazon. Он не будет пытаться переубедить его. В будущем, возможно, он 
будет управлять акциями Amazon от имени Фэн Юя. В конце концов, у Фэн Юя
 есть только один помощник, а он не любит выполнять работу.
Джефф был вне себя от радости. «Будьте уверены, господин Фэн. Если я 
не смогу убедить остальных акционеров с помощью этого предложения, мне 
будет слишком стыдно снова предстать перед вами».
Фэн Юй проглотил свою еду и спросил: «Ваши отношения с остальными директорами не очень хорошие?»
«Они вложили деньги в мою компанию, потому что это интернет-компания,
 и они заработают деньги, когда компания выйдет на биржу. Но моя 
компания отличается от тех интернет-компаний и технологических компаний.
 Amazon — это всего лишь сайт, продающий книги. Конечно, это только 
пробный вариант. Все так, как сказал господин Фенг. Онлайновый торговый 
центр. Если продажа книг может приносить прибыль, то и другие продукты 
должны быть прибыльными».
«Могу ли я сказать, что если у этих акционеров будет возможность распродать акции Amazon, они продадут их?» спросил Фэн Юй.
Джефф был ошеломлен: «Господин Фэн, вы думаете купить у них акции?». 
Проклятье! Если господин Фэн купит акции у этих акционеров, тогда он 
будет владеть более чем 50% компании.
«Почему бы и нет? Эта компания — ваша мечта. Но я тоже очень 
заинтересован в ней. Эти акционеры хотят только заработать деньги, 
потому что это интернет-компания. Они не подходят для того, чтобы 
владеть акциями Amazon. Скажите, кто из этих директоров думал о продаже 
своих акций? Я позволю Ральфу поговорить с ними и куплю все их акции. 
Эти люди должны отправиться в ад».
Это была прекрасная возможность стать крупнейшим акционером Amazon. 
Фэн Юй мог также перетянуть Джеффа Безоса на свою сторону. Как мог Фэн 
Юй упустить такой шанс?
Джефф молчал. С инвестициями Фэн Юя его акции Amazon будут размыты. 
Теперь, если Фэн Юй приобретет акции у других акционеров, то Фэн Юй 
будет иметь контрольный пакет акций компании.
Это означает, что Фэн Юй будет иметь последнее слово в компании.
Фэн Юй почувствовал беспокойство Джеффа и рассмеялся. «Ты по-прежнему
 будешь главным руководителем компании. Я не буду вмешиваться в 
деятельность компании. Ты также будешь тем, кто создаст совет 
директоров. Ральф будет помогать мне контролировать компанию. Когда в 
будущем компания выйдет на биржу, высшее руководство получит акции в 
качестве вознаграждения».
Джефф улыбнулся, услышав слова Фэн Юя. «Раз господин Фэн так говорит,
 значит, я больше не буду беспокоиться. Я обещаю, что буду хорошо 
управлять Amazon и позволю вам увидеть отдачу от ваших инвестиций».
Фэн Юй поднял свой бокал: «Давайте выпьем за наш успех!».
Ральф, который станет представителем Фэн Юя, контролирующим Amazon, тоже поднял свой бокал: «Все лучшее для Amazon!»

    
  





  


  

    
      Сьюзен Митчелл жила в том же районе, что и Фэн Юй. Но разница между 
ними заключалась в том, что Фэн Юй купил самый большой дом, а Митчелл 
жила в самом маленьком доме. Дом, в котором она жила, она снимала вместе
 со своими соседями.
Самой большой мечтой Сьюзен было стать известной актрисой. Но она 
никогда раньше не училась актерскому мастерству. Она только 
зарегистрировалась в Гильдии киноактеров и лишь дважды сыграла роль 
прохожего.
Она подумывала отказаться от своей мечты и вернуться в родной город, 
чтобы найти административную работу. Но она услышала, что одна актриса 
стала предметом обсуждения в городе, потому что у нее был скандал со 
звездой баскетбола. В одночасье она стала знаменитой, успешно вошла в 
киноиндустрию и впоследствии стала миллионершей.
Сьюзан тоже хотела бы, чтобы с ней произошло то же самое. Поэтому она
 переехала в этот район. Здесь жили две звезды НБА — Гэри Пэйтон и Шон 
Кемп из команды «Сиэтл Суперсоникс».
Если Сьюзен смогла затеять скандал с этими двумя звездами, то она 
сможет повторить путь этой актрисы к успеху. Однажды она успешно 
соблазнила Шона Кемпа. Но она не ожидала, что у Шона Кемпа есть привычка
 не ложиться в постель с одной и той же женщиной дважды!
Сьюзан не получила того, чего хотела, и ей сказали, чтобы она 
проваливала. Она поняла, что попадание в таблоиды с таким человеком тоже
 будет негативной новостью, и она не сможет прославиться.
Поэтому Сьюзан отправилась соблазнять Гэри Пэйтона. Но Пэйтон узнал о
 ней и Кемпе и сразу же отдалился от нее. Сьюзан поняла, что у нее 
больше нет шансов быть вместе с этими звездами спорта.
В тот момент, когда Сьюзен уже хотела отказаться от своей мечты, она 
услышала, что по соседству с ней поселился супермагнат. Этот магнат был 
акционером и директором Microsoft. Он также был очень молод.
Сьюзен чувствовала, что сможет получить большую известность, если 
свяжется с таким магнатом, как Фэн Юй. Кроме того, это не окажет на нее 
никакого негативного влияния.
Кроме того, если она станет девушкой магната, магнат может сделать ее знаменитой в любой момент.
Если она может выйти замуж или родить ребенка от этого магната, зачем
 ей еще становиться актрисой? Она не сможет закончить тратить свои 
деньги в этой жизни.
Сьюзан Митчелл несколько дней тайно следила за этим магнатом, ища 
возможность завязать с ним разговор. Наконец она нашла идеальную 
возможность. Этот магнат каждое утро выходил на пробежку со своей 
собакой. Она тут же отправилась покупать собаку. Если бы обе собаки 
подружились, она смогла бы завязать с ним разговор.
……
Утро. Фэн Юй вышел на пробежку вместе с Ту Хао. Два телохранителя 
следовали за ним по пятам. Фэн Юй был единственным человеком в округе, 
который каждое утро брал с собой телохранителей на пробежку.
«Ah……» Недалеко от Фэн Юя упала женщина. Она держалась за лодыжки от боли и умоляюще смотрела на Фэн Юя.
Телохранители остановились и посмотрели на Фэн Юя. Фэн Юй сделал вид,
 что ничего не заметил, и продолжил бежать с Ту Хао. Телохранители 
ненадолго остановились и быстро догнали Фэн Юя.
Черт! Хотя Сиэтл находился недалеко от побережья, погода стала 
холодной. Даже Фэн Юй надел на пробежку длинные рукава и спортивные 
штаны. На этой женщине было так мало одежды, а она все еще была в чулках
 и на высоких каблуках. Кто будет так одеваться для прогулки рано утром?
 Кроме того, дорожка была ровной, как можно было вот так просто упасть?
Сьюзен ждала неподалеку. Она увидела, что женщина упала недалеко от 
магната. Она была удивлена. У кого-то была та же идея, что и у нее!
Но когда Сьюзан увидела, что магнат игнорирует эту женщину, она в 
душе рассмеялась. Сначала посмотри на себя в зеркало. С твоей внешностью
 ты еще и смеешь пытаться соблазнить акционера Microsoft? Он посмотрит 
только на такую молодую и красивую, как я!
Что мне сказать, когда мы встретимся позже? Привет, я Сьюзан Митчелл. Приятно познакомиться.
Нет. Это было бы слишком официально.
Этот магнат может подумать, что я хочу поговорить с ним о делах.
Привет, мы с тобой уже где-то виделись?
Нет. Это слишком глупо. Мы все остановились в одном районе, и что особенного, если мы встречались раньше?
Как раз когда Сьюзен Митчелл все еще думала, как открыть разговор, 
она услышала лай позади себя. Женщина, примерно того же возраста, что и 
она, тянула свою собаку к ней!
Сьюзан была потрясена. Откуда взялась эта собака?
Прежде чем Сьюзан успела отреагировать, собака подбежала к женщине и набросилась на нее сзади и начала тискать!
У собак чувствительный нос, и они могут учуять запах противоположного
 пола. Они приходят в сексуальное возбуждение. У девушек редко хватает 
сил оттащить взрослого золотистого ретривера назад.
WTF!
Откуда взялась эта собака и кто эта женщина? Она здесь, чтобы создавать проблемы?
«Эй, сука! Держи свою собаку подальше!» выругалась Сьюзен.
Эта женщина тоже была шокирована. Она даже не знала, почему это 
происходит. Она планировала вывести эту собаку на пробежку сегодня 
утром, а не приводить свою собаку для спаривания. Она просто хотела 
побегать с этим магнатом и посмотреть, сможет ли она продвинуться с ним 
дальше.
Но теперь, эта чертова женщина и ее сука испортили ее планы.
«Это я должна тебе сказать. У вашей суки течка, и зачем вы ее вывели?
 Если ваша собака хочет размножаться, вы должны привести ее в зооцентр. 
Почему вы привели ее сюда?!»
Было необычно видеть одновременно ссорящихся двух женщин и пару 
собак, спаривающихся рядом. Фэн Юй был ошеломлен, увидев золотистого 
ретривера, ссорящегося с мопсом, и двух женщин.
Уже редко можно было увидеть двух ссорящихся женщин в соседнем 
районе, не говоря уже о спаривании двух собак разных пород и размеров.
Фэн Юй покачал головой и собрался уходить вместе с Ту Хао. Но те две 
женщины увидели его и тут же подбежали к нему со своими собаками.
Но прежде чем они успели приблизиться к Фэн Юю, телохранитель Фэн Юя двинулся вперед, чтобы остановить их.
«Эй, дамы. Мой босс не знает вас всех. Пожалуйста, не подходите ближе».
Сьюзан и эта «сучка» посмотрели друг на друга и одновременно сказали. «Привет, ты тоже берешь свою собаку на пробежку?»
Фэн Юй: «…….» Ваши мотивы были слишком очевидны. Фэн Юй не был 
заинтересован в этих двух женщинах. Ему не нравились женщины, которые 
были так прямолинейны.
«Я просто прохожу мимо со своей собакой. Думаю, вашим собакам нужно больше времени. Я уйду первой. Пока.»
«Сэр, сэр……» крикнула Сьюзан, но ее заблокировали телохранители, а Фэн Юй уже ушел со своей собакой.
«Прекратите приставать к моему боссу, или мы вызовем полицию. Вы все поняли?» пригрозил телохранитель.
Сьюзен хотелось плакать. Все из-за этой проклятой женщины и ее собаки. Если нет, то все пойдет по ее планам!
Две собаки все еще спаривались, а две женщины продолжали ссориться…….

    
  





  


  

    
      Фэн Юй отпустил Ту Хао, когда добрался до дома. Он чувствовал, что 
стал мишенью для женщин в этом районе. К нему подходили десятки раз!
Фэн Юй почувствовал, что должен дать понять этим людям, что он не 
одинок. Самым простым способом было пригласить женщину пожить с ним.
Но Ли На еще училась в школе, и она не станет прогуливать занятия, чтобы приехать в США.
Фэн Юй все еще думал над решением, когда ему позвонил Кириленко.
«Что? Ты приезжаешь в США?»
Фэн Юй был удивлен. Для русских США были главным виновником распада 
Советского Союза, и они ненавидели американцев. Это было так же, как 
южнокорейцы ненавидят японцев.
Кириленко не раз ругал США в присутствии Фэн Юя. Почему он приехал в США?
«Все верно. Завтра я прибуду в Нью-Йорк. Вы ведь в Америке? Я пойду и
 найду тебя, когда приеду. Давненько мы не пили». ответил Кириленко.
«Для чего вы здесь? Политика или твоя личная поездка?» Может быть, 
Кириленко работал в российском МИДе и приехал по каким-то политическим 
причинам? Но отношения между Россией и США были не такими уж хорошими.
«Это моя личная поездка. Я здесь для бизнеса. Заработать денег».
«Какой прибыльный бизнес вы имеете в виду?» удивился Фэн Юй. Брат Ки 
знает о возможностях бизнеса в США? Он мог узнать последние новости о 
США в России?
«Я не уверен. Поэтому я и приехал, чтобы разыскать вас». ответил Кириленко.
Фэн Юй: «……» Вы ничего не знали и приехали только потому, что я здесь?
«О, у Елены несколько выходных, и я привел ее, чтобы увидеть вас». Кириленко засмеялся.
Неужели я так отчаянно нуждаюсь в женщинах?
«Отлично. Я буду ждать тебя в Сиэтле». ответил Фэн Юй.
«Хорошо. Я позвоню тебе, когда доберусь до Нью-Йорка. Я взял с собой большую сумму денег».
По информации Фэн Юя, Кириленко уже заработал немного денег на тех японских компаниях.
Его шахты до сих пор не могут начать добычу, а торговля между 
Россией и Китаем не имеет значительного роста. Он также не смог найти 
ничего стоящего для инвестиций в России.
Несколько американских компаний вошли в Россию. Во время распада 
Советского Союза эти компании купили множество заводов и шахт в России и
 заработали много денег.
Кириленко был взбешен, когда узнал об этом. Почему эти американцы 
приехали в Россию, чтобы делать деньги? Он решил приехать в США, чтобы 
заработать деньги на американцах в качестве мести!
Кириленко вспомнил, что Фэн Юй сейчас в США. Зачем Фэн Юй поехал в 
США? Наверное, за деньгами. Они были хорошими друзьями, и если у Фэн Юя 
есть какие-нибудь удачные авантюры, он не откажется поделиться с 
Кириленко.
Поэтому Кириленко сразу же позвонил Фэн Юю, чтобы сообщить ему, что он поедет в США на его поиски.
Елена тоже собиралась приехать? Фэн Юй чувствовал, что именно она 
сможет остановить тех женщин, которые будут подходить к нему снаружи. 
Никто в США не знал Елену. Он мог вызвать Елену в любое время, когда 
захочет.
Фэн Юй не мешал Кириленко приводить Елену.
Нет. Фэн Юй не скучает по идеальному телу Елены…… Нет, он совершенно не хочет ее потерять!
……
Хмф! Частный самолет может приземлиться только в Нью-Йорке. Для полета в Сиэтл требовалась пересадка. Кириленко был в бешенстве.
Когда Кириленко был в России, он мог улететь куда угодно из любой 
страны бывшего Советского Союза. Он мог лететь в любой город, куда 
захочет, даже если в этом городе нет аэропортов.
Но Кириленко не мог сделать этого в США, и он был в ярости.
Частным самолетам запрещено летать? Отлично. Я припаркую свой самолет
 здесь и возьму чартерный рейс в Сиэтл! Я не буду летать с этими тупыми 
американцами!
Еще больше Кириленко взбесили иммиграционные проверки. Это заняло 
слишком много времени, и его и его сотрудников допрашивали сотрудники 
иммиграционной службы. Ему казалось, что он подозреваемый и приехал в 
США, чтобы совершить преступление.
Так и есть. Я здесь, чтобы делать плохие вещи. Я заработаю все деньги в США.
Я посмотрю, осмелитесь ли вы еще приехать в Россию и сделать наши русские деньги!
Почему так хлопотно заказать билет на самолет? У меня нет денег? Я что, меньше вам плачу? Почему так много бумажной волокиты?
Эти американцы, наверное, дискриминируют нас, русских!
Кириленко не задумывался о том, как обращаются с американцами, когда 
те посещают Россию. Хотя обе страны не находились в состоянии войны, они
 настороженно относились друг к другу. У США и России никогда не было 
близких отношений.
Наконец. Кириленко приземлился в аэропорту Сиэтла, и когда он вышел из ворот, то увидел Фэн Юя и его сотрудников, ожидавших его.
Как обычно, Кириленко подошел, чтобы обнять Фэн Юя и несколько раз хлопнуть его по спине.
«Фэн, давно не виделись. Почему ты не стал выше ростом?» засмеялся Кириленко.
Фэн Юй: «……» Хотя мой рост 1,78 м, в обуви я выгляжу как 1,8 м. Как я
 могу считаться коротышкой при таком росте? Кроме того, мне уже за 
двадцать. Как возможно, что я могу стать еще выше?
Ты что, не умеешь красиво говорить? Но Фэн Юй хорошо знал Кириленко и не хотел обидеть.
«Фэн, почему ты выбрал этот город? Он не очень процветающий». с 
любопытством спросил Кириленко. В этом городе действительно прекрасная 
экология и климат. Но разве Фэн Юй не приехал в США, чтобы инвестировать
 и зарабатывать деньги?
Восточное побережье США было более процветающим. Почему Фэн Юй решил остаться на западном побережье?
«Хотя этот город не очень процветающий, он неплохой. В этом городе 
находятся штаб-квартиры Boeing, Microsoft, AT&T, Starbucks и т.д.». 
пояснил Фэн Юй.
Последние две компании, упомянутые Фэн Юем, тоже были крупными, но 
Кириленко никогда не обращал на них внимания. Но он был удивлен, узнав, 
что штаб-квартиры Boeing и Microsoft находятся здесь.
Кириленко вспомнил, что Фэн Юй на свободные деньги купил акции одной софтверной компании. Может ли эта компания быть Microsoft?
«Давайте не будем говорить о других вещах. Алкоголь готов?» Кириленко похлопал Фэн Юя по плечу и рассмеялся.
«Ты не устал после перелета?
Разве тебе не нужно сначала отдохнуть?» спросил Фэн Юй.
«Я смогу отдохнуть после того, как выпью. Я люблю пить с тобой!» А что тут отдыхать? Питье считается отдыхом.
«Хорошо. Я попросил своих людей подготовиться. Я купил здесь дом. Вы 
можете остаться у меня на ночь. Ваши сотрудники могут остановиться в 
отеле. Я забронировал для них номера».
На лице Фэн Юя появилась злая ухмылка. Любишь пить со мной? Ты просто напрашиваешься на это!

    
  





  


  

    
      «Вот, брат Ки, попробуй этот ликер. Я купил более дюжины видов 
спиртного. Ты должен попробовать их все и посмотреть, какой тебе больше 
нравится». Фэн Юй налил рюмку ликера для Кириленко. Все спиртные 
напитки, которые купил Фэн Юй, были с высоким содержанием алкоголя. Это 
было то, что нравится Кириленко.
Кириленко выпил рюмку одним глотком: «Это не очень вкусно».
«Невкусно? Неважно. Есть еще много чего. Вот, попробуй».
«Ну как? Не очень? Я потом выброшу эту бутылку. Вот, как насчет этого?»
Хотя они использовали маленькие стаканы, после одного раунда 
Кириленко выпил более полулитра. Фэн Юй положил те спиртные напитки, 
которые понравились Кириленко, на одну сторону. Он втайне желает, чтобы 
Кириленко допил все эти бутылки!
«Фэн, ты лучший! Ты специально купил столько алкоголя для меня! Ты 
мой лучший друг!» Кириленко протянул Фэн Юй большой палец вверх.
«Раз уж тебе нравится. Завтра я попрошу своих людей купить еще несколько бутылок». Фэн Юй улыбнулся.
Пей! Я хочу посмотреть, как ты напьешься!
Фэн Юй продолжал наливать в бокал Кириленко и даже не притронулся к 
его бокалу. Hmm……. Я должен достать ликер с низким содержанием алкоголя,
 примерно такого же цвета, как все эти бутылки. Таким образом, я смогу 
больше пить с братом Ки!
«Давай, брат Ки, выпьем за тебя». Фэн Юй постучал по бокалу Кириленко
 и сделал небольшой глоток, но Кириленко допил свой напиток. Фэн Юй 
продолжил помогать Кириленко наполнять его бокал.
Они продолжали пить.
Конечно, первым опьянел Кириленко. К концу сеанса Фэн Юй не допил и двух бокалов.
Меньше чем через полчаса Кириленко даже не смог удержать свой стакан.
Фэн Юй похлопал Кириленко по плечу: «Брат Ки, давай продолжим завтра».
«Хорошо! Давайте выпьем еще один тост». Язык Кириленко почти онемел.
Фэн Юй позвал двух своих телохранителей, чтобы они отнесли Кириленко в
 его комнату для гостей. Прежде чем Кириленко унесли, он уже храпел.
К счастью, во время ремонта дома Фэн Юй сделал звукоизоляцию комнат.
В противном случае никто в доме не мог спать под храп Кириленко!
Цель звукоизоляции комнат была не из-за Кириленко. А потому, что Фэн 
Юй не хотел, чтобы другие люди слышали его, когда он занимался своими 
делами.
После ухода телохранителя в доме осталось только 3 человека. Один спал, а другой ждал Фэн Юя в его комнате.
……
Елена тихо сидела в комнате Фэн Юя. Она каждый день без устали 
занималась танцами. Даже когда она заболела, она не переставала 
танцевать.
Мать Елены говорила ей, чтобы она отдыхала, когда болеет. Но она не 
хотела останавливаться. Она хотела показать свой лучший танец всему миру
 и тому мужчине.
Этот мужчина любит смотреть, как она танцует.
Этот человек захватил ее сердце. Она знала, что этот человек не может
 дать ей никаких обещаний, но она думала о нем всегда, когда не 
танцевала. Она очень по нему скучает.
Мать Елены знала, о чем она думает, но не задавала никаких вопросов. 
Она знала, что Елена тоже ничего ей не скажет, даже если она спросит.
По сравнению со своими подругами, которые были просто игрушками для 
армейских офицеров, Елена считала, что ей повезло встретить его. После 
встречи с ним ее семья и ее жизнь изменились к лучшему.
Теперь жизнь Елены была наполнена надеждой.
Прошло много времени с тех пор, как она встретила Фэн Юя. Она очень скучает по нему, но не решается ему позвонить.
Елена боялась побеспокоить его, если позвонит. Она не хотела нарушать его жизнь и боялась, что он ее бросит.
Поэтому Елена сосредоточилась на танцах. Она хотела стать лучшей в 
мире балериной и показать ему свои лучшие танцевальные движения.
Возможно, молитвы Елены были услышаны, и во время танцевальной 
практики ей позвонили и сказали, что Кириленко поедет в США навестить 
Фэн Юя. Он возьмет ее с собой.
Когда Елена услышала эту новость, она сразу же побежала в ванную и разрыдалась.
Приехав в США, она наконец-то увидела его спустя столько времени. Но 
черты его лица остались прежними. Он выглядел так же, как и в ее мечтах.
Его волосы все так же шевелились, когда дул ветерок. Его лицо было таким же, как и раньше, но глаза стали острее, чем раньше.
Елена затрепетала от волнения, когда увидела его.
Фэн Юй улыбнулся ей, но ничего не сказал. Елена знала, что ее статус слишком низок по сравнению с господином Кириленко.
Приехав в дом Фэн Юя, она спокойно съела свой ужин и поднялась 
наверх. Она была очень рада, когда Фэн Юй предложил ей остановиться в 
спальне хозяина. Это была комната Фэн Юя.
Елена терпеливо ждала Фэн Юя. Ей было интересно, будет ли Фэн Юй 
пьян, когда войдет в комнату. Но сколько бы времени ни потребовалось Фэн
 Юю, она все равно будет ждать его.
Елена была измотана полетом, но заставляла себя быть начеку и ждать его.
Дверь комнаты открылась, и появился он. Елена сразу же встала и хотела подойти, чтобы помочь ему.
«Елена, почему ты не спишь? Тебе нужно отдохнуть после долгого 
сидения на месте». спросил Фэн Юй, увидев, что Елена все еще не спит.
«Я жду тебя». тихо ответила Елена. «У тебя болит голова после всего выпитого? Позволь мне заварить чашку чая».
Фэн Юй потянул Елену за тонкую руку. «Я в порядке. Я не пила много. Я освежусь после душа».
Елена быстро ответила: «Я помогу тебе наполнить ванну».
Фэн Юй улыбнулся и отпустил руку Елены. Елена быстро открыла кран, 
чтобы наполнить ванну горячей водой. После этого она побежала обратно в 
комнату: «Давай я помогу тебе раздеться».
Фэн Юй не стал ее останавливать. Елена была счастлива, что может помочь Фэн Юю в таких мелочах.
После того, как Фэн Юй разделся, Елена тоже сняла халат и вошла с ним в ванную.
Елена проверила температуру воды рукой, прежде чем позволить Фэн Юю 
войти в ванну. Она встала на колени рядом с ванной, чтобы помассировать 
плечи Фэн Юя.
Погрузившись в горячую ванну и закончив массаж, Фэн Юй всхлипнул. Он потянул Елену за руку в ванну.
Елена вскрикнула от неожиданности и тихо прижалась к груди Фэн Юя.
Ее лицо покраснело, и она не знала, что делать.
Фэн Юй не мог больше сдерживаться, держа Елену в своих объятиях. 
Наконец-то он смог высвободить все свои сдерживаемые желания. Он грубо 
поднял Елену, расположился у входа и сильно толкнул вверх.

    
  





  


  

    
      На следующее утро Фэн Юй взял Елену с собой на пробежку. Елена была в
 восторге. Это был ее первый раз, когда она пошла с Фэн Юем одна. Она 
была вне себя от радости, даже если это была всего лишь пробежка по 
окрестностям.
Сьюзен и другие женщины прятались в «засаде» неподалеку. Они хотели 
иметь «случайную встречу» с Фэн Юем. Но сегодня все они были шокированы.
Кто была эта женщина? Она была молодой, красивой, светлокожей, с идеальной фигурой. Откуда взялась эта женщина?
Сьюзан и остальные были уверены в своей внешности, но по сравнению с 
Еленой, они были далеко позади. Неудивительно, что этот магнат даже не 
смотрел в их сторону. У него была молодая и красивая девушка.
Некоторые из этих женщин не сдавались. Они чувствовали, что у них больше грудь. Может быть, этот магнат обратит на них внимание.
Однако их игнорировали. Они так и не смогли поговорить с Фэн Юем. Их 
остановили телохранители Фэн Юя и предупредили, чтобы они не подходили 
ближе.
Хотя Елена не очень умна и не знает английского языка, она могла 
понять, что задумали эти женщины. Господин Фэн сказал им, что я его 
девушка?
Елена знала, что Фэн Юй, возможно, использует ее как щит, чтобы 
отгородиться от этих женщин. Но она все равно была в восторге. Даже если
 она сможет стать девушкой господина Фэна лишь на короткое время, она 
была довольна.
«Елена, как долго ты здесь пробудешь?» спросил Фэн Юй.
Елена покачала головой. «Я тоже не знаю. Я довольна тем, что могу встретиться с тобой снова. Я вернусь завтра».
Фэн Юй погладил Елену по голове: «Я не прошу тебя возвращаться. Ты 
можешь остаться здесь подольше, если хочешь. Я вернусь в Китай после 
Нового года. Сможешь ли ты тогда вернуться в Москву? Это может повлиять 
на твое выступление. Вы не возражаете?»
Глаза Елены просветлели, и она кивнула головой. «Я выслушаю предложение господина Фэна».
«В будущем зовите меня Фэн или Фэн Ю. Перестаньте называть меня господином Фенгом. Я чувствую себя слишком отстраненно».
«Хорошо.» На лице Елены появилась широкая улыбка.»
«Фенг, вы все начали раньше меня», — сказал Кириленко позади Фенг Ю.
Елена собиралась встать, но Фэн Юй надавил ей на плечи. Кириленко не 
стал возражать и сел. Он взял один китайский пирог и съел его за 
несколько укусов.
«Это вкусно, но слишком мало». Кириленко набивал свое лицо, когда говорил это.
Кириленко относился к этому месту как к своему дому. Он действительно
 относился к Фэн Юю как к лучшему другу, и Фэн Юй был рад, что тот 
чувствует себя так комфортно в его доме. Кириленко не был коварным 
человеком, и Фэн Юй чувствовал себя спокойно рядом с ним.
«Сестра Чжао, не могла бы ты испечь еще пирогов? У брата Ки огромный аппетит». крикнул Фэн Юй на кухню.
«Хорошо. Скоро будет готово». Сестра Чжао принесла на стол жареные и 
вареные яйца и вернулась на кухню, чтобы испечь еще китайских пирогов.
Елена очистила вареное яйцо и положила его на тарелку Фэн Юя. Она ела очень мало, чтобы сохранить свою стройную фигуру.
Кириленко был рад видеть Фэн Юя и Елену так близко. Он почувствовал себя «стариком под луной» из китайской мифологии.
«Фэн, вы приехали в США, чтобы инвестировать в Microsoft?» спросил Кириленко, попивая конгэ.
«Главная причина — инвестировать в Microsoft. Но я еще хочу вложиться
 во что-нибудь другое. Сейчас, в принципе, никто не продаст свои акции 
Microsoft. Даже если кто-то и хочет продать, объем слишком мал. Но вы 
все же можете приобрести некоторые другие связанные акции. У этого типа 
акций большой потенциал». сказал Фэн Юй.
Кириленко ответил с презрением. «Что такого особенного в Microsoft. 
Это всего лишь компания по производству программного обеспечения. Эти 
американцы такие невежды. Наше российское программное обеспечение — 
лучшее в мире. У нас работают лучшие в мире математики и инженеры. Мои 
рыночные аналитики — лучшие в своих областях».
Фэн Юй нахмурился. В бывшем Советском Союзе проводились исследования в
 области ПК. Они были одними из лучших в мире. Россия взяла на себя 
большую часть активов бывшего Советского Союза, и нет ничего плохого в 
том, что Кириленко утверждает, что Россия — одна из лучших в мире.
Но разве эти таланты не работают на правительство и военных?
Почему Кириленко говорил, что он взял на работу этих лучших 
математиков и инженеров? Эти люди теперь могут работать в частных 
компаниях? Неужели Кириленко использовал связи своего отца, чтобы нанять
 их?»
«Брат Ки, те аналитики, которых ты нанял, это инженеры-программисты?»
«Нет. Их следует считать математиками и инженерами. Они раньше 
служили в армии, и их работа заключается в расчете траектории ракет. Они
 должны знать, как построить программу для расчета траектории. Но, как 
вы знаете, Советский Союз распался, и мы замедлили наши исследования в 
области ракет. Военные больше не нуждаются в таком количестве людей. 
Многие из них потеряли работу, и мой помощник предлагает нанять их для 
создания программы для анализа Нью-Йоркской фондовой биржи. Мой помощник
 заметил, что графики рынка похожи на траекторию ракеты».
У Фэн Юя отвисла челюсть. Эти ракетные инженеры и математики все еще 
могут быть использованы для анализа фондового рынка? В своей прошлой 
жизни он слышал слухи о том, что российские инженеры-программисты раньше
 были математиками и инженерами из правительства и армии. Но он не знал,
 что эти люди официально занимались исследованиями и разработкой ракет.
Есть ли связь между ракетами и фондовым рынком?
«Можете ли вы показать мне тенденции рынка и графики, которые они 
строят?» спросил Фэн Юй. Они принадлежат Кириленко, и даже если бы 
Кириленко отказался, Фэн Юй не стал бы ничего говорить.
Кириленко с готовностью согласился. «Нет проблем. Я позвоню им и 
отправлю по электронной почте нужную вам информацию. Эти люди еще не 
приехали. Я уверен, что вы будете впечатлены ими, когда встретитесь с 
ними».
Фэн Юй понял, что Кириленко не приехал в США неподготовленным. 
Кириленко видел анализ этих инженеров на фондовом рынке и приехал в США,
 чтобы сорвать куш.
«Брат Ки, могут ли ваши люди делать другое программное обеспечение?» 
Впечатление Фэн Юя о русском программном обеспечении в его предыдущей 
жизни было связано с Касперским.
Это антивирусное программное обеспечение».
Касперский занимал изрядную долю рынка и был популярен в Китае. Но 
позже большинство антивирусных программ в Китае стали бесплатными, и 
было трудно получать прибыль от антивирусных программ. Касперский 
постепенно сменил направление и перешел в сферу кибербезопасности для 
корпораций.
«Другое программное обеспечение? Что вы имеете в виду? Офисное 
программное обеспечение? Антивирус? Или какое-то другое профессиональное
 ПО? Скажу вам так: нет такого программного обеспечения, которое они не 
могли бы разработать!». с гордостью ответил Кириленко.
Российская индустрия программного обеспечения сейчас настолько 
сильна? Жаль, что правительство России при жизни Фэн Юя не оказало им 
поддержку. В противном случае Россия могла бы стать ведущей страной в 
мире по разработке программного обеспечения. Но это не будет хорошо для 
развития китайской индустрии программного обеспечения.
Это подобно тому, как канадская индустрия программного обеспечения не
 может хорошо развиваться из-за США. Индустрия программного обеспечения в
 США слишком сильна и затмила их.
«Могут ли они разрабатывать операционные системы?»
Примечания переводчика:
Юэ Лао

    
  





  


  

    
      Кириленко сделал небольшую паузу и сказал: «Вы говорите об 
операционной системе для ПК? Почему бы и нет? Операционная система для 
ПК нашей страны создана нами».
Фэн Юй знал об этом. Но в его предыдущей жизни российская индустрия 
программного обеспечения в конце концов была поглощена американскими 
компаниями. Российские компании были поглощены этими компаниями.
Но Фэн Юй забыл, что в эту эпоху российское программное обеспечение все еще было на одном уровне с американским.
Бывший Советский Союз конкурировал с США в области вооружений. 
Технологии, разработанные Советским Союзом, были связаны с ПК и 
телекоммуникациями. Поэтому Россия, унаследовавшая большую часть активов
 Советского Союза, сейчас была очень мощной.
Математика и инженерия были важнейшими компонентами в разработке 
программного обеспечения. Россия славилась своей силой в этих двух 
компонентах. Они были одними из самых передовых в мире и намного 
сильнее, чем в Китае.
После окончания холодной войны российские инженеры-программисты 
перестали работать на свое правительство. Некоторые из лучших инженеров 
были наняты крупными компаниями, а некоторые уехали работать в Европу. 
Некоторые даже основали свои собственные компании.
Кириленко смог найти этих людей в большом количестве. Они могли 
разрабатывать самое передовое программное обеспечение для ракет, а 
операционная система для ПК должна быть для них сущим пустяком.
«А как насчет прикладного программного обеспечения? Это не должно 
быть проблемой для ваших людей, верно?» Фэн Юй почувствовал, что почти 
упустил эту золотую возможность. Это была возможность для китайского 
программного обеспечения обогнать западные страны.
«Программное обеспечение никогда не является проблемой. Почему? Вы 
подумали о новом бизнес-предприятии?» Кириленко увидел выражение лица 
Фэн Юя и понял, что он снова сможет заработать деньги.
«Брат Ки, как насчет того, чтобы вместе создать компанию по 
производству программного обеспечения? Но я должен взять на себя 
инициативу в этом предприятии. Моя сторона уже начала исследования и 
достигла некоторого прогресса». спросил Фэн Юй, потирая подбородок.
«Нет проблем. Просто скажи мне, что делать.
» Фэн Юй стал крупнейшим акционером их минерального предприятия, и 
Кириленко не возражал, не говоря уже об этой небольшой компании по 
производству программного обеспечения.
«У меня есть несколько акций компании Lenovo в Китае. Lenovo — 
ведущий китайский производитель ПК, и у нее хорошие результаты в 
разработке программного обеспечения. Они также владеют хорошей 
софтверной компанией и занимаются исследованиями в области разработки 
программного обеспечения. Но я считаю, что этого недостаточно. Я хочу 
стать номером один в мире».
взволнованно ответил Кириленко. «Конечно. Если мы собираемся это 
сделать, мы должны быть лучшими. Кроме того, если мы будем сотрудничать,
 у нас есть готовые средства, технологии и творческий потенциал. Мы 
обязательно станем лучшими!»
Фэн Юй взглянул на Кириленко. Похоже, ты более уверен в себе, чем я.
Уверенность Кириленко была вызвана не инженерами его страны. А 
потому, что это было предложено Фэн Юем. Все предприятия, предложенные 
Фэн Юем, были прибыльными!
Кириленко сотрудничал с Фэн Юем во многих бизнесах, и он никогда не терпел убытков.
«Я думаю создать компанию по разработке программного обеспечения 
вместе с вами, Lenovo и мной. Мы будем разрабатывать собственную 
операционную систему, прикладное программное обеспечение и антивирус. Мы
 сосредоточимся только на программном обеспечении».
Хотя сосредоточение только на программном обеспечении может поставить
 их на милость производителей оборудования, но Microsoft в прошлой жизни
 Фэн Юя также вошла в индустрию ноутбуков и ПК позже. Это было связано с
 тем, что без собственного бренда ПК они потеряют свое место номер один.
 В то же время, сосредоточиться на разработке программного обеспечения 
было лучшей стратегией. В любом случае, у Фэн Юй все еще есть Lenovo, 
производитель ПК.
Кириленко нахмурился. «Почему ты не можешь просто купить Lenovo? С нами обоими мы сможем себе это позволить».
У Фэн Юя пот скатился по лбу. Вы слишком амбициозны. Lenovo 
принадлежит китайскому правительству. Я не могу получить даже 
контрольный пакет акций, не говоря уже о том, чтобы позволить русскому 
владеть акциями этой компании».
«Дело не в деньгах. Компания контролируется правительством. Это актив правительства. Вы понимаете?
» объяснил Фэн Юй.
Кириленко задумался на некоторое время: «Правительственные инвестиции? Тогда кого мы должны подкупить?»
Фэн Юй: «……» Это не Россия. Здесь дело не в том, кого подкупать, и 
можно перекупить компанию. Фэн Юй подозревает, что Кириленко использовал
 этот метод для своих инвестиций в России.
«Дело не в том, кого искать. Даже не думайте об этом. Я могу 
позволить дочерней софтверной компании Lenovo отделиться от материнской 
компании и сотрудничать с нами, чтобы создать новую софтверную компанию.
 Это лучшее, что я могу сделать. Кроме того, рынок имеет решающее 
значение. Китайский рынок такой же большой, как и рынок США. Вы 
понимаете?»
Фэн Юй хочет дать понять Кириленко, что эта компания может быть 
создана только в Китае, и он единственный, кто может возглавить ее. Он 
не хочет, чтобы Кириленко привел эту компанию в Россию».
«Я знаю, что в Китае больше населения. Я согласен с этим. Что тогда? 
Какую сумму я должен внести и сколько акций я получу?». Кириленко слепо 
доверял Фэн Юю.
«Это будет зависеть от того, сколько инженеров вы сможете найти. 
Кроме того, ваши инженеры не понимают китайского языка, а наши инженеры 
не говорят по-русски. Будет много проблем с их общением». Хотя основным 
языком программирования, используемым в этом ухе, были C и JAVA, 
инженерам все равно нужно разговаривать друг с другом.
«Это не проблема. Ваши люди будут руководить, а мы будем их 
поддерживать. Мы можем просто нанять несколько переводчиков. Я могу 
найти вам столько инженеров-программистов, сколько вы захотите. Это 
просто инженеры-программисты, и у нас в России их много. Деньги легко 
решат этот вопрос». Кириленко небрежно махнул рукой.
«Хорошо. Мы обсудим инвестиции позже. Но я должен учесть ценность творчества. Надеюсь, вы меня поймете». Фэн Юй сказал.
«Мы инвестируем одинаковую сумму, включая количество инженеров. Но вы
 получите на 10% больше акций, чем я, вас это устраивает?» ответил 
Кириленко.
У Фэн Юя больше не было никаких просьб. Кириленко был слишком прямым и откровенным.
На самом деле, с точки зрения возможностей, российские 
инженеры-программисты были намного лучше китайских. Кириленко сильно 
уступил Фэн Юю.
«Брат Ки, ты слишком добр. Не волнуйся. Прибыль этой компании не разочарует тебя». Фэн Юй похлопал его по груди.
Операционная система Microsoft будет эволюционировать от Wins 95, 98,
 2000 до XP. Но Фэн Юй захочет, чтобы его компания по производству 
программного обеспечения немедленно приступила к разработке операционной
 системы WIN 7. Возможно, он не сможет переплюнуть существующие сейчас 
на рынке операционные системы, но его операционная система будет совсем 
другой.
Разработка операционной системы Фэн Юя займет много времени. Но даже 
если он сможет представить свою операционную систему на 1-2 года раньше,
 чем Microsoft, это также будет серьезным ударом для них.
Конечно. Фэн Юй все еще хотел разработать Android. Это также было 
очень важно. Чем раньше он выпустит на рынок свое прикладное и 
антивирусное программное обеспечение, тем больше прибыли сможет получить
 их компания!
Кириленко рассмеялся. «Я вам доверяю!»

    
  





  


  

    
      После завтрака Фэн Юй решил вывести Елену. Он никогда раньше не 
выводил Елену в свет. Когда он сказал ей об этом, она обрадовалась.
Кириленко улетел обратно в Нью-Йорк. Он собирался открыть там 
инвестиционную компанию. Он сказал, что хочет инвестировать в те 
компании, которыми гордились американцы. Он хочет принести честь России 
на американскую землю!
Фэн Юй не стал его останавливать. На самом деле, Фэн Юй тоже считал, 
что это хорошая идея. США претендуют на звание лучших в технологиях. Он 
хотел подавить США в этой области!
Технологии повышают производительность. Это было правдой. Неважно, 
какие машины или компьютеры, они значительно повышают эффективность и 
сокращают ручной труд. Если вы можете произвести один предмет за час, а я
 могу произвести 100 таких же предметов за час, вас обязательно заменят.
Компьютеры были одной из самых высокотехнологичных отраслей. Если бы 
человек мог контролировать компьютерную индустрию, то он мог бы 
контролировать будущее!
Кириленко все еще должен связаться со своими российскими 
сотрудниками, чтобы начать набирать инженеров по программному и 
аппаратному обеспечению.
Инженеры по аппаратному обеспечению могут присоединиться к Lenovo или
 позволить им разработать новый процессор. Эти русские могут даже 
построить космическую станцию, что для них процессор?
Фэн Юй понял, что в России есть еще много скрытых жемчужин. Те люди, 
которых, как ему казалось, он не мог завербовать, не были проблемой для 
Кириленко. Он мог решить любую проблему в России с помощью денег.
Фэн Юй чувствовал, что раньше он был слишком консервативен. В 
следующей поездке он намерен изучить, какие таланты можно привлечь из 
России.
……
«Куда вы хотите поехать? Погода здесь теплее, чем в России. Хотя 
сейчас не сезон для парусного спорта, мы все равно можем отправиться в 
плавание, если хочешь». Фэн Юй взял Елену за руку и спросил.
«Меня все устраивает. Ты можешь решать». ответила Елена.
Фэн Юй вдруг понял, что знает только, что Елена любит танцевать. Больше он ничего о ней не знает. Он не знал, куда ее привести.
«В музей?» спросил Фэн Юй.
«Хорошо.» Елена кивнула.
Она не возражала ни против каких мест, лишь бы быть с Фэн Юем.
«Ральф, ты купил туристическую карту Сиэтла?» Фэн Юй позвал Ральфа. 
Он был зол, но ему не хотелось выплескивать свое разочарование на такую 
милую девушку, как Елена. Поэтому он мог выплеснуть его только на 
Ральфа!
«Да, босс. Я сейчас принесу его вам».
Ральф вздохнул. Хотя он получал высокую зарплату и имел много 
полномочий, у него было много работы. Он чувствовал себя личным 
дворецким Фэн Юя.
Через некоторое время Ральф прибыл в дом Фэн Юя.
Фэн Юй взял у Ральфа справочник туриста и сразу же отругал Ральфа: «Почему это на английском?!».
Ральф был в замешательстве. Фэн Юй прекрасно владел английским языком
 и должен был уметь читать. Кроме того, это США. Если это не на 
английском, то на каком языке это должно быть?
Ральф заметил Елену, которая сидела рядом с Фэн Юем, и понял, почему 
Фэн Юй был так зол. «Босс, здесь трудно достать путеводитель на русском 
языке».
Фэн Юй отмахнулся от него. «Не бери в голову. Ты даже не можешь выполнить такое простое задание».
Ральф чуть не заплакал. Те, кто говорит по-русски, редко приезжают в 
США на отдых. Даже если бы они приехали, все они отправились бы в 
Лос-Анджелес или крупные города.
Фэн Юй указал на туристический справочник и объяснил Елене по-русски.
 «Это Художественная галерея Генри. Первый художественный музей в 
Вашингтоне. Это музей золотой лихорадки Клондайка. Это Музей истории и 
промышленности. Это Музей полетов……».
Ральф был впечатлен. Неудивительно, что Фэн Юй смог добиться такого 
успеха в его возрасте. Он так бегло говорил на двух иностранных языках!
Глядя на то, как Фэн Юй так искренне объясняет Елене 
достопримечательности, Ральф почувствовал себя немного виноватым за то, 
что в прошлом считал Фэн Юя геем. Он работал на Фэн Юя довольно долгое 
время, но никогда не видел женщин рядом с Фэн Юем.
По праву, с таким статусом и богатством Фэн Юй мог получить любую 
женщину, какую захочет, включая этих красивых кинозвезд. Но Фэн Юй 
отвергал всех женщин, которые пытались подойти к нему. Ральф чувствовал,
 что многие из этих женщин были красивы.
Но когда Ральф увидел женщину, которая сидела сейчас рядом с его 
боссом, он понял, почему его босс отверг всех этих женщин. Ни одна из 
этих женщин не могла сравниться с Еленой. Если бы у него была такая 
девушка, как Елена, он бы тоже потерял интерес к этим женщинам.
Елена улыбалась, слушая, как Фэн Юй рассказывает о различных 
туристических достопримечательностях Сиэтла. Когда Фэн Юй снова спросил 
ее, где бы она хотела побывать, она тихо ответила: «Можно я схожу в 
художественный музей?».
«Конечно, почему бы и нет? Ральф, позвони водителю, чтобы он 
подготовил машину. Мы едем в Художественную галерею Генри. Позвони им и 
скажи, что я хочу забронировать всю галерею сегодня!»
Елена быстро потянула Фэн Юя за руку: «Будет лучше, если мы сможем полюбоваться картинами вместе с другими».
«Хорошо. Раз уж тебе это нравится. Ральф, иди и возьми билеты. Я хочу войти в галерею, когда мы доберемся».
«Да, босс. Я все устрою». Ральф быстро выбежал и начал звонить в музей.
Фэн Юй не любил посещать картинные галереи. Он считал, что цены на 
эти произведения искусства завышены и раздуты спекулянтами. Предметы 
искусства не должны оцениваться по цене. Для тех, кому нравится 
произведение искусства, оно бесценно. Но для других это просто обычный 
предмет.
Для бизнесмена предметы искусства — это товары. Их цель — повысить стоимость произведений искусства и получить от них прибыль.
Если вы повесили в своем доме картину эпохи Возрождения, значит, вы 
артистичны или элегантны? Это не так. Более 99% людей использовали эти 
картины как прикрытие, чтобы покрасоваться!
Фэн Юй тоже хотел так поступить. Но он не хочет покупать картины 
маслом. Ему нужны китайские картины и керамика. Он решил купить 
несколько таких китайских картин или предметов китайского искусства 
национального уровня в США и подарить их музеям в Китае. Эти предметы 
искусства требуют профессионального ухода, а Фэн Юй не знает, как их 
содержать.
Может быть, я могу построить свой собственный музей?
Именно так.
Почему я не могу создать свой собственный музей и нанять профессионалов для обслуживания и ремонта этих предметов искусства?
Музей ветра и дождя. Одна мысль об этом приведет людей в восторг. Фэн
 Юй решил привлечь людей к поиску предметов китайского искусства в США. 
Он не возражает против цен, так как китайские предметы искусства в эту 
эпоху все еще не были дорогими!
Художественная галерея Генри

    
  





  


  

    
      Штаб-квартира компании Lenovo в Пекине. В небольшой комнате для 
совещаний царила напряженная обстановка. Все директора присутствовали 
здесь, чтобы обсудить важный вопрос.
«Юаньцин, что ты думаешь?» спросил Лю Чуаньчжи.
Ян Юаньцин был руководителем отдела ПК. Он также был одним из 
директоров Lenovo. Лю Чуаньчжи возлагает на него большие надежды и даже 
хочет сделать его своим преемником.
Конечно. Это была всего лишь мысль. Лю Чуаньчжи может еще много лет работать до выхода на пенсию.
Я лично поддерживаю это предложение». Кроме того, менеджер Фэн уже 
говорил ранее. Эта компания будет называться Lenovo Software. Lenovo и 
его акций будет достаточно, чтобы иметь контрольный пакет компании».
Ян Юаньцин был из отдела ПК и определенно поддержал это предложение о
 передаче отдела программного обеспечения. Таким образом, Lenovo 
сосредоточит все свои ресурсы на производстве ПК.
«Я протестую!» крикнул Чжу Линань.
Чжу Линань был одним из первых инженеров, пришедших в Lenovo. Он 
отвечал за разработку программного обеспечения. Хань-карта Lenovo была 
его заслугой. Lenovo начинала с программного обеспечения, и он с самого 
начала выступал против того, чтобы Lenovo производила ПК. Он был рад, 
что продажи ПК в компании шли хорошо, но компания не должна была 
выгонять отдел программного обеспечения по этой причине.
Посмотрите на Microsoft, и вы поймете потенциал программного 
обеспечения. Ни один ПК не может обойтись без программного обеспечения и
 операционных систем. Это касается и умных бытовых приборов. У 
программного обеспечения больше перспектив, чем у аппаратного 
обеспечения.
Кроме того, Lenovo уже была ведущей софтверной компанией в Китае. 
Компания Kingsoft, в которой Lenovo имеет долю, начала много совместных 
проектов. Это было время для Lenovo, чтобы захватить китайский рынок 
программного обеспечения и выйти за рубеж. Но теперь вы говорите мне, 
что хотите отделить отдел программного обеспечения от компании, чтобы 
создать еще одну компанию с другими?
«Lenovo начала разрабатывать программное обеспечение. Наша карта Han 
приносит высокую прибыль нашей компании. Кроме того, мы собираемся 
запустить систему супермаркетов.
Это принесет нам высокую прибыль. Наша серверная система Lenovo 
также хорошо продается. Все это показывает потенциал нашего программного
 обеспечения. Почему мы должны разделять их и вынуждены сотрудничать с 
другими?».
«Я также возражаю против создания совместного предприятия с другими. 
Lenovo принадлежит к Китайской академии наук. У нас есть преимущества в 
плане технологий. Мы не нуждаемся в других людях. Кроме того, хотя 
компания по производству программного обеспечения называется Lenovo 
software company, Фэн Юй и тот русский владеют более чем 50% акций. Если
 они объединят усилия, то будут иметь большее влияние в компании». 
сказал директор Чжэн.
Директор Чжэн был тем, кто поддержал Лю Чуаньчжи в создании этой 
компании. Именно он добился того, чтобы Китайская академия наук выделила
 Лю Чуаньчжи средства на создание Lenovo. Конечно, благодаря успеху 
Lenovo его повысили до заместителя директора Академии. Он также 
возглавлял Институт вычислительной техники Китайской академии наук.
Директор Чжэн был представителем Китайской академии наук в Lenovo. Его слова оказали значительное влияние на Лю Чуаньчжи.
«Я согласен отделить подразделение программного обеспечения от 
компании. Мы должны знать, откуда будет поступать будущая прибыль 
Lenovo. Без сомнения, сейчас наступила эра ПК. В этом году наша доля 
рынка в Китае будет самой большой. В следующем году мы закрепим за собой
 позицию номер один в Китае. Мы также собираемся экспортировать наши ПК в
 Гонконг, Тайвань и другие страны Юго-Восточной Азии. Наша прибыль 
увеличится. Наши ноутбуки также очень популярны. Только благодаря тому, 
что у нас самый передовой оптический привод, мы не проиграем ни одной 
другой компании». сказал заместитель генерального директора Сун Хунбин, 
который курирует продажи Han Card, серверов, ПК и других продуктов.
Сун Хунбин был одним из самых долгоживущих высших руководителей 
Lenovo. Он отвечал за продажи их продукции и знал о прибылях компании 
больше других.
В Китае ПК Lenovo стали бы лидером рынка.
После сотрудничества с Kingsoft, Han Card также станет ведущим 
китайским программным обеспечением. Продажи их серверов и других 
продуктов также росли. Поскольку ПК были самым прибыльным продуктом 
Lenovo, они должны были сосредоточиться на нем.
Что касается программного обеспечения, Сон Хонгбин не был хорошо 
знаком с ним. Прибыль от программного обеспечения также была 
значительной. В этом мире есть только одна компания Microsoft, и она 
обладала монополией в своей отрасли. Но, с другой стороны, существует 
бесчисленное множество производителей ПК, и все они могут получать 
прибыль.
Кроме того, в этом предложении Lenovo не предлагалось отказаться от 
разработки программного обеспечения. Это было сотрудничество с русскими.
 Возможно, у них даже появится шанс приобрести Kingsoft. Почему против 
этого предложения? Русские сильны и в разработке программного 
обеспечения. Это будет толчком для развития компании.
Сун Хунбин также был не очень доволен директором Чжэном и теми 
старыми директорами. Он считал, что их мышление было слишком 
консервативным и не могло угнаться за текущими тенденциями рынка. Если 
бы не он, продажи Lenovo не росли бы так быстро.
Лю Чуаньчжи доверял и поддерживал Сун Хунбина. Если бы Лю Чуаньчжи не
 пообещал дать Сон Хунбину акции компании, он бы ушел и основал свою 
собственную компанию. Имеющихся у него каналов сбыта было достаточно для
 создания торговой компании, торгующей электроникой.
Все директора высказали свое мнение, и у каждого из них были свои причины.
Лю Чуаньчжи также поддержал идею отделения разработки программного 
обеспечения от Lenovo. Это было лишь отделение от основной компании, но 
не отказ от нее. Новая компания также будет дочерней компанией Lenovo. 
Этот шаг также позволит ему получить полный контроль над Kingsoft. В 
Kingsoft было много хороших инженеров-программистов. Российские 
разработчики программного обеспечения были намного лучше их. Если Lenovo
 откажется от этого предложения, Фэн Юй, несомненно, сам будет работать с
 этим русским.
Они создадут свою собственную компанию по разработке программного 
обеспечения, и Lenovo придется столкнуться с сильным конкурентом.
Было только два варианта. Сотрудничать и зарабатывать деньги вместе. 
Другой вариант — не сотрудничать и столкнуться с сильным конкурентом. 
Этот конкурент может даже отобрать у Lenovo рынок программного 
обеспечения. Лю Чуаньчжи выбрал бы первый вариант.
Кроме того, Фэн Юй сказал ему, что новая компания может по-прежнему 
называться Lenovo Software. Директора этой компании будет определять Лю 
Чуаньчжи, а Фэн Юй не будет вмешиваться.
У Лю Чуаньчжи не было причин отклонять это предложение с такими 
хорошими условиями. Хотя те директора, которые возражали, привели веские
 причины, Лю Чуаньчжи уже принял решение. Сегодняшняя встреча была нужна
 ему только для того, чтобы узнать, есть ли у него сторонники.
«Хорошо. Я предлагаю отделить отдел программного обеспечения и 
создать Lenovo Software. Кроме того, Фэн Юй — патриотичный китайский 
бизнесмен. Он не будет сотрудничать с этим русским человеком, чтобы 
обмануть нас. Все вы можете быть уверены. Чжу Линань, иди и поговори с 
Kingsoft. Мы объединим Kingsoft с Lenovo Software Company, и вы станете 
председателем этой новой компании».
Лю Чуаньчжи уверенно объявил о своем решении и проигнорировал всех, 
кто возражал против этого предложения. Он даже позволил Чжу Линаню, 
который выступал против этого плана, стать председателем новой компании.
 Все директора молчали.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй, который обедал дома с Еленой, получил звонок от Лю Чуаньчжи. 
Лю Чуаньчжи сказал ему, что Lenovo отделит свой отдел программного 
обеспечения от компании и создаст новую компанию с Kingsoft и Russian 
Bear Software (компания, созданная Кириленко). Все директора Lenovo 
согласились.
Фэн Юй уверенно сказал Лю Чуаньчжи. «Старина Лю, ты не пожалеешь о 
своем сегодняшнем решении. Я смею утверждать, что эта новая компания по 
производству программного обеспечения станет гордостью Китая, Азии и 
даже всего мира!».
Фэн Юй настаивал на том, что в это сотрудничество должна войти 
компания Kingsoft. Он считал, что у Kingsoft хорошие способности к 
разработке программного обеспечения, и у них есть офисное программное 
обеспечение WPS!
Фэн Юй использовал программное обеспечение WPS в своей предыдущей 
жизни. В Microsoft Office было немного больше функций, чем в WPS, но 
разница была незначительной. Программное обеспечение WPS было лучшим 
офисным программным обеспечением китайской разработки в Китае.
С «креативностью» Фэн Юя, WPS будет усовершенствован по сравнению с 
его первоначальной формой и сможет догнать или перегнать Microsoft 
Office в кратчайшие сроки.
Компания Kingsoft также начала разработку антивирусного программного 
обеспечения и преуспела в своей компании Han Card. Они существенно 
помогли Lenovo с этими программами и технологиями.
Конечно, у Kingsoft все еще есть один человек, который интересует Фэн
 Юя. Лэй Дачжун. Он всегда был очень молод и являлся генеральным 
директором Kingsoft.
Фэн Юй предпочитает использовать людей в возрасте около 30 лет или 
моложе для высшего руководства своих компаний. Он не хотел нанимать 
слишком старых людей. Во-первых, это связано с тем, что после того, как 
он вырастит этих пожилых сотрудников, через несколько лет они уйдут на 
пенсию. Во-вторых, пожилые люди были жесткими и не гибкими. Не все 
такие, как Ли Мингдэ.
Лэй Дацзюнь был человеком с сильными личными убеждениями и амбициями.
 Это также было одной из причин, почему Фэн Юй хотел нанять его. Еще 
одним человеком, которого Фэн Юй хотел нанять, был Цю Боцзюнь. В прошлой
 жизни Фэн Юй был известен как лучший в Китае разработчик программного 
обеспечения.
«Kingsoft согласна на это предложение?
Сколько акций они хотят?» спросил Фэн Юй.
Рыночная стоимость Kingsoft была невысокой, и у компании не так много
 активов. Но их продукты и технологии стоят многого. Если они хотят 
большую долю акций, то переманить их людей будет более выгодно.
«Мы все еще ведем переговоры с Kingsoft, и они еще не завершены. 
Менеджер Фэн, вы действительно думаете, что с приходом к нам российских 
разработчиков программного обеспечения мы сможем конкурировать с США?» 
Лю Чуаньчжи не был очень уверен. Они должны быть в состоянии получить 
некоторую долю рынка, но он чувствовал, что конкурировать с 
американскими компаниями невозможно.
«Мы должны быть в состоянии победить их в некоторых областях, таких 
как офисное программное обеспечение, антивирус и т.д. Что касается 
операционной системы, то это должно зависеть от наших разработчиков». 
Фэн Юй также не знает, смогут ли его разработчики обеспечить то, что он 
хочет.
Фэн Юй хотел, чтобы компания разработала две операционные системы. 
Одна была Win 7, а другая — Android. В Microsoft и Google было больше 
инженеров-программистов, чем в Lenovo в его предыдущей жизни.
Но даже если бы одна из двух операционных систем была успешно разработана, Фэн Юй был бы богат.
«Менеджер Фэн, это важный вопрос. Почему вы не вернулись?» спросил Лю Чуаньчжи.
«Я вернусь, когда компания будет создана. У меня здесь еще есть 
незавершенная работа». Фэн Юй все еще не приобрел Amazon и не встретился
 с рыночными аналитиками Кириленко. Он должен подождать, пока все это не
 будет улажено, прежде чем вернуться в Китай.
Фэн Юй успешно приобрел долю в Amazon. Оставалась лишь бумажная волокита. Он видел нынешний веб-сайт Amazon и не был им доволен.
Фэн Юй решил подождать, пока он станет крупнейшим акционером Amazon, прежде чем просить Джеффа Безоса внести все эти изменения.
Если бы интернет в Китае не был настолько отсталым, а покупательная 
способность населения не была бы высокой, Фэн Юй создал бы подобный сайт
 в Китае.
«Хорошо. Я буду ждать твоего возвращения».
Фэн Юй повернулся к Елене после того, как положил трубку. «Куда ты хочешь пойти сегодня?
Через несколько дней будет бродвейское представление. Мы можем пойти и посмотреть его».
Елена счастливо улыбнулась: «Я послушаю ваши аранжировки».
……
Цю Боцзюнь и высшее руководство Kingsoft сидели вместе и обсуждали, 
стоит ли им объединяться с Lenovo Software Company. Lenovo владеет 
частью акций их компании, и если они объединятся с новой компанией, это 
будет хорошо для них. Но Kingsoft больше не будет существовать.
«Я думаю, что мы должны присоединиться к Lenovo Software. В этой 
компании будут работать и российские инженеры. Мы сможем достичь нашей 
мечты раньше». сказал Лэй Дачжун.
«Наша мечта? Наша мечта — создать лучшую компанию по разработке 
программного обеспечения в мире! Если мы объединимся с Lenovo Software, 
то Kingsoft больше не будет!» Один из соучредителей Kingsoft сказал.
«Тогда что, если мы сможем сохранить бренд Kingsoft? Включая наш бренд WPS?» спросил Лэй Дачжун.
«Что вы имеете в виду, говоря о сохранении нашего бренда? Они 
являются крупнейшими акционерами. Зачем им использовать наш бренд? Все 
программное обеспечение, производимое этой компанией в будущем, будет 
использовать бренд Lenovo!»
Лэй Дачжун рассмеялся и покачал головой. «Наш WPS — это лучшее в 
Китае программное обеспечение для китайского офиса. Lenovo не имеет 
таких продуктов и может использовать только наши. Кроме того, мы 
занимаем лидирующие позиции в совместных исследованиях и разработке 
нового программного обеспечения. Мы также являемся экспертами в области 
Han Card. Мы можем использовать это для переговоров с ними, чтобы 
позволить нам сохранить наш бренд WPS. Мы даже можем попросить, чтобы 
следующий новый продукт назывался Kingsoft».
Цю Боцзюнь взволнованно спросил: «Вы уверены, что они примут эти условия?».
«Не только эти. Я думаю, что эта новая компания должна называться 
Lenovo Kingsoft Software Company. Мы должны дать людям понять, что это 
слияние. Мы не будем приобретены Lenovo!» уверенно ответил Лэй Дачжун. 
Лэй Дачжун больше подходил на роль лидера компании, чем Цю Боцзюнь.
После слов Лэй Дацзюня остальные участники собрания оживились. Если 
новая компания будет называться Lenovo Kingsoft Software Company, то они
 не будут возражать против слияния.
Они переедут в более просторный офис и получат доступ к большему 
количеству ресурсов. Это поможет им достичь своей мечты и заработать 
больше денег.
«Лэй Дахун, ты можешь убедить Чжу Линаня? А как насчет Лю Чуаньчжи? Ты уверен, что сможешь их убедить?».
«Я могу сказать, что они действительно хотят, чтобы мы присоединились
 к предложенному ими проценту акций. Они обязательно согласятся на нашу 
просьбу. Мы — Kingsoft, а не какой-то неизвестный бренд!» сказал Лэй 
Дацзюнь.
Чжу Линань сидел в небольшой комнате для совещаний в пекинском офисе 
Kingsoft. Цю Боцзюнь все еще обсуждал с остальными членами руководства, а
 Чжу Линань ждал результатов. Он не уходил, так как знал, что Kingsoft 
не отвергнет его высокое предложение.
Конечно, Чжу Линань предложил Цю Боцзюню выгодные условия, потому что
 хотел, чтобы люди из Kingsoft были на его стороне. Таким образом, он 
будет иметь больший контроль над этой компанией! В будущем, когда 
компания выйдет на биржу, он получит больше выгоды.
Кто-то постучал в дверь и вошел. Чжу Линань нахмурился. Это был не Цю Боцзюнь, а Лэй Дацзюнь?
«Менеджер Чжу, мы обсудили ваше предложение, но остались некоторые 
незначительные вопросы, и я надеюсь, что Lenovo согласится на это». Лэй 
Дачжун улыбнулся.
«Что именно?»
«Эта новая компания, которую мы создаем, не может называться Lenovo 
Software Company. Она должна называться Lenovo Kingsoft Software 
Company. Вы все согласны с этим?»
Примечание переводчика
Лэй Цзюнь (в этом романе автор изменил имя на Лэй Дацзюнь) Соучредитель Xiaomi

    
  





  


  

    
      Это было собрание директоров Microsoft. Сегодня присутствовали Билл 
Гейтс и часто отсутствующий Пол Аллен. Но один директор не пришел. Этот 
директор попросил своего помощника позвонить и сказать, что у него есть 
важная работа.
«Хмф! Кто-то не справляется со своими обязанностями. Он не подходит 
на роль директора!» Пол Аллен ворчал и смотрел на пустое место.
Остальные директора тоже были недовольны. Они считали, что этот 
директор Фэн слишком высокомерен. Даже если он был третьим по величине 
акционером Microsoft, он не должен был проявлять неуважение к остальным.
Билл Гейтс тоже был не очень доволен Фэн Юем. Хотя продажи продуктов 
Microsoft на китайском рынке выросли, и Фэн Юй добился того, что обещал,
 компания не получила никакой прибыли. Продажная цена их продукции для 
Lenovo была слишком низкой.
Фэн Юй выполнил свои обязанности и даже добился большего, чем 
требовалось. Но в большинстве дней он не появлялся в компании. Хотя Фэн 
Юй был акционером и директором компании, он не должен был так поступать!
Если бы Фэн Юй был обычным акционером и инвестировал в Microsoft 
только ради денег, он мог бы не приходить в офис. Но Фэн Юй был одним из
 директоров компании. Он был одним из высших руководителей компании!
«Я слышал, что директор Фенг каждый день возил женщину по городу. Два
 дня назад они пошли в «Боинг» и хотели купить вертолет». сказал один из
 директоров.
«Я также слышал, что директор Фэн ездил в Amazon. Он хочет 
инвестировать в эту маленькую компанию. Что можно инвестировать в эту 
компанию?». сказал другой директор.
Остальные директора начали ворчать по поводу безответственности Фэн 
Юя. Это собрание превратилось в сессию ворчания по его поводу. Однако 
только Балмер ничего не сказал.
Остальные директора не заметили этого, но Билл Гейтс и Пол Аллен увидели.
Пол Аллен спросил: «Стив, Фенг — заместитель президента по 
Азиатско-Тихоокеанскому региону под вашим началом. Я хотел бы узнать о 
ваших планах в отношении Азиатско-Тихоокеанского региона.
.»
Балмер ответил уверенно: «Доля рынка Азиатско-Тихоокеанского региона 
растет. За исключением Японии, Индии и некоторых небольших регионов, мы 
занимаем самую большую долю рынка операционных систем, офисных программ и
 Internet Explorer. Наибольший рост наблюдается на рынке Китая». 
Директор Фенг уже выполнил свою задачу».
Пол Аллен был в ярости. Ты не знаешь, что я хочу, чтобы ты сказал? Разве я просил тебя хвалить это отродье?!
«Как президент Азиатско-Тихоокеанского региона, разве вы не должны 
сделать ему замечание за то, что он не пришел на работу?» продолжал Пол 
Аллен.
Балмер ответил с озадаченным видом. «Пол, Фенг не получает никакой 
зарплаты. Даже его помощнику мы не платим. Он все оплачивает из своего 
кармана. Он сказал, что компания не дает ему зарплату и он может не 
появляться в своем офисе. Я не могу его опровергнуть. Не подскажете, что
 мне ему ответить?».
Пол Аллен был в ярости. Он сказал, что зарплата Фэн Юя не может быть 
слишком высокой, потому что у Фэн Юя не так много работы. Фэн Юй ответил
 ему, что он не возьмет от компании ни цента. Ему нужны были только 
акции компании. Его помощник также получал зарплату от него. Пол Аллен 
подумал, что тогда он поставил Фэн Юя в неловкое положение. Но кто 
знает, может, таков был план Фэн Юя.
Нет ничего плохого в том, что Фэн Юй не пришел на работу, так как ему
 не заплатили. Кроме того, Пол Аллен большую часть времени не появлялся в
 компании. Среди директоров он был наименее квалифицированным человеком,
 чтобы судить о действиях Фэн Юя. Даже Билл Гейтс ходит в офис по 
крайней мере 3 раза в неделю.
«Отлично. Я поговорю с Фенгом. Давайте прекратим дискуссию о нем. Без
 Фенга Microsoft не достигнет таких хороших результатов в Китае. Когда 
китайские пользователи привыкнут к нашему программному обеспечению и 
операционным системам через 3-5 лет, остальные компании, производящие 
программное обеспечение в Китае, должны стать почти банкротами. Мы 
повысим цены до уровня других стран. Наши прибыли, несомненно, 
возрастут!» уверенно сказал Билл Гейтс.
Это была причина, по которой Билл Гейтс согласился на требования Фэн Юя.
Честно говоря, покупательная способность китайцев не может 
сравниться с западными странами. Ему нужно сначала подождать и занять 
долю рынка. Microsoft может повысить цены после того, как получит 
монополию на китайском рынке.
Даже сейчас цены были очень низкими, но Microsoft все еще имеет некоторую прибыль.
Остальные директора, включая Пола Аллена, перестали говорить о Фенг Ю
 после того, как Билл Гейтс произнес эти слова. Microsoft смогла стать 
такой успешной сегодня благодаря контракту, заключенному между ней и 
IBM. После этого они подписали контракты с различными производителями 
ПК, чтобы увеличить свою долю рынка.
После того как Microsoft получила контроль над рынками, они также 
получили контроль над компаниями-производителями ПК. Их прибыль была 
выше, чем у производителей ПК. Сейчас они используют ту же стратегию в 
Китае. Хотя она была более экстремальной, китайский рынок — это огромный
 рынок. Когда продажная цена будет увеличена до уровня западных стран, 
прибыль Microsoft увеличится на 50%!
…….
В то же время, на собрании директоров, «безответственный» директор 
Фэн Юй подписывал контракт с Джеффом. Это был официальный договор об 
инвестировании Фэн Юя в Amazon.
После подписания контракта Фэн Юй станет крупнейшим акционером 
Amazon. Он также попросил Ральфа встретиться с остальными акционерами. 
Все они думали о продаже своих акций с целью получения прибыли.
Для Фэн Юя это не было проблемой. Пока Джефф и сотрудники, которым он
 доверял, остаются в Amazon, Amazon будет выгодно инвестировать.
Фэн Юй попросил Amazon не привлекать его внимания к этой инвестиции. 
Amazon может объявить о своих инвестициях общественности, но Фэн Юй не 
хочет появляться перед камерами. Он попросил Джеффа сообщить СМИ, что 
таинственный магнат инвестировал в Amazon. Людям будет интересно узнать 
больше, и это будет отличным способом привлечь внимание общественности.
Кроме того, Ральф сообщил Фэн Юй кое-какую информацию. Джефф продавал свои облигации и акции, чтобы привлечь средства.
Похоже, он хочет купить акции компании у других акционеров.
Фэн Юй был рад узнать об этом. Джефф Безос хочет вложить все свои активы в Amazon. Таким образом, он не оставит Фэн Юя.
После ухода из Amazon Фэн Юй получил звонок от Балмера.
«Фэн, Пол и остальные директора жаловались на то, что ты не появляешься в офисе. Думаю, тебе лучше поговорить с Биллом».
Балмер посчитал, что будет лучше, если Фэн Юй сам найдет Билла Гейтса, чтобы дать объяснения, а не Билл Гейтс обратится к нему.
«Хорошо. Спасибо, что сказал мне, мой друг».
Фэн Юй также хотел поговорить с Биллом Гейтсом. Он чувствовал, что 
должен получить заслуженный отпуск. Ему нужно съездить в Нью-Йорк, а 
затем вернуться в Китай. Все это займет как минимум несколько месяцев.
Если Microsoft понадобится Фэн Юй для чего-либо, они могут позвонить 
ему или отправить электронное письмо. Нет необходимости, чтобы он 
находился в офисе каждый день.
«Алло, Билл? Я Фэн. Я звоню тебе, чтобы сообщить, что я возьму длительный перерыв в работе».

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс ответил на звонок Фэн Юя. Он думал, что Фэн Юй звонит ему,
 чтобы сказать, что в будущем он будет усердно работать в Microsoft. Но 
кто знает, Фэн Юй звонил ему, чтобы сказать, что он возьмет длительный 
перерыв в работе!
«Фэн, остальные люди в компании недовольны тобой. Мне будет трудно объяснить им это».
«Билл, разве я выполнил то, что от меня требует компания? Кроме меня,
 кто еще может успешно выполнить это задание? Я сказал, что буду 
заниматься только китайским рынком и не буду вмешиваться в другие 
операции. Зачем мне тогда присутствовать на совещании директоров? 
Неужели вы все позволите мне вмешиваться в дела других регионов? Разве я
 говорил на предыдущей встрече, что буду поддерживать ваши решения?» Фэн
 Юй спросил Билла Гейтса.
Черт. Я отказался от своих прав в других областях, и вы все не должны
 давать мне столько работы. Кроме того, я объяснил Балмеру, что такое 
китайский рынок.
Билл Гейтс нахмурился. Он понимал, что полномочия, предоставленные 
Фэн Юю, изначально были слишком малы, и это также было то, чего хотел 
Фэн Юй. Но он все равно был рад услышать, что Фэн Юй поддержит его.
«Отлично. Фэн, если ты нужен компании, ты не должен нас 
разочаровывать». Если один директор будет вмешиваться в деятельность 
компании, это также будет хорошо для Билла Гейтса. Он захочет подождать 
еще 2 года, пока китайский рынок станет стабильным, и выкинет Фэн Юя из 
совета директоров!
Повесив трубку, Фэн Юй повернулся к Ральфу. «Внимательно следи за 
Microsoft. Если у компании появятся новейшие продукты или технологии, 
немедленно сообщите мне. Ты понял?»
«Да, босс. Я буду следить за ними. А за Amazon я тоже должен следить?».
«Нет необходимости. Ты можешь позволить Джеффу управлять Amazon, и 
тебе не нужно вмешиваться. Тебе нужно только внимательно следить за 
финансами. Кроме того, свяжись со всеми миноритарными акционерами. Я 
хочу приобрести у них акции Amazon. Если Джефф обратился к ним, мы 
уступим.
» Если Джефф не был благодарен Фэн Юю, то Фэн Юй сделает так, что он будет сожалеть об этом всю оставшуюся жизнь!
«Я понимаю.»
«О, у Боинга есть ответ? Разве они не говорили, что модификация 
вертолетов происходит быстро? Прошло уже 3 дня. Почему до сих пор нет 
никаких новостей?» недовольно спросил Фэн Юй.
Ральф потерял дар речи. Это модификация вертолета, и ваши требования 
были такими же, как и при постройке вертолета на заказ. Даже если бы 
речь шла о модификации автомобиля, 3 дня тоже было слишком мало.
«Я проверю и попрошу их ускориться».
……
«Фэн, наконец-то ты здесь. Я ждал тебя долгое время». Кириленко обнял
 Фэн Юя в аэропорту Нью-Йорка. Он увидел Елену и удивился, зачем Фэн Юй 
взял ее с собой.
Фэн сказал, что хочет встретиться с моими аналитиками рынка. Зачем он
 взял ее с собой? Женщины для Кириленко были всего лишь игрушками. Даже 
если Фэн Юй любит эту женщину, он должен просто держать ее дома. Нет 
никакой причины брать ее с собой.
Кириленко приехал в США совсем ненадолго, но уже успел завоевать трех
 американских кинозвезд. Хотя это было дорого, он чувствовал гордость за
 то, что покорил их. Это было похоже на то, как если бы под его началом 
были все США!
«Куда мы теперь пойдем?» спросил Фэн Юй.
«Давайте сначала поедим. Я знаю один китайский ресторан, где продают 
пекинскую жареную утку. Вы находитесь в США уже довольно долгое время. Я
 уверен, что вы скучаете по китайской кухне. Я попросил своих людей 
заказать столик».
На лице Фэн Юя появилось странное выражение. Неужели Кириленко говорил о «Цюаньчжудэ» в Чайнатауне?
Когда они добрались до ресторана, это действительно был «Куаньчжуд». Фэн Юй рассмеялся и покачал головой.
«Что не так? Фэн, тебе не нравится этот ресторан? Впереди Чайнатаун, и
 там много китайских ресторанов. Давай сходим туда и посмотрим, есть ли 
там что-то, что тебе нравится». Кириленко увидел, как Фэн Юй качает 
головой, и подумал, что он недоволен этим рестораном.
«Брат Ки, ты еще помнишь, что я говорил тебе, что вложил деньги в ресторан?»
Кириленко посмотрел на вывеску Куаньчжудэ и посмотрел на Фэн Юя. Он 
спросил. «Это тот самый ресторан, в который ты вложил деньги?»
«Пойдемте.
В будущем вам не нужно будет бронировать столик, если вы захотите 
здесь пообедать. Я передам вам VIP-карту позже». Фэн Юй шел впереди с 
Еленой. Она улыбалась с тех пор, как встретила Фэн Юя, и никак не 
ожидала, что Фэн Юй возьмет ее с собой в Нью-Йорк.
«Добрый вечер, сэр, вы уже заказали столик?» Официантка у двери спросила на беглом английском.
«Вашего менеджера зовут Ван Чжицюань? Скажите ему, что пришел Фэн Юй». Фэн Юй ответил на мандаринском языке.
Официантка у двери не знала, что Фэн Юй был одним из боссов 
ресторана. Она увидела, что этот молодой человек знает ее менеджера по 
имени, и по акценту поняла, что он из Китая. Она подумала, что он может 
знать ее менеджера лично.
Кроме того, у этого молодого человека были телохранители, и он приехал сюда на роскошной машине.
«Господин Фэн, пожалуйста, подождите немного. Я проинформирую своего менеджера».
Через некоторое время по лестнице спустился пухлый мужчина. Он 
протянул обе руки в сторону Фэн Юя. «Менеджер Фэн, когда вы пришли? Вы 
должны были позвонить мне, и я мог бы принять вас».
Когда управляющий этажом сообщил об этом Ван Чжицюаню, тот ни о чем 
не подумал. Зачем ему выходить и встречать молодого человека? Но когда 
он услышал, что молодого человека зовут Фэн Юй, он вскочил со своего 
места и побежал вниз по лестнице.
Остальной персонал ресторана не знает о Фэн Юе. Но все менеджеры Quanjude знали, что Фэн Юй был самым крупным акционером!
Менеджер Фэн приехал в Нью-Йорк, чтобы проверить их? Ван Чжицюань не 
получал никаких новостей из штаб-квартиры. Его ресторан здесь все еще 
хорошо работал. Может быть, кто-то нанес ему удар в спину?
«Старина Ван, почему мне кажется, что ты снова набрал вес?» Фэн Юй рассмеялся. Он встречал Ван Чжицюаня однажды в Пекине.
«Хахаха, недостаток физических упражнений». Ван Чжицюань рассмеялся.
«Я привел с собой несколько друзей, чтобы пообедать здесь. Это мой 
лучший друг, господин Кириленко, из России. Он пытался забронировать 
здесь столик и сказал мне, что ресторан всегда переполнен.
» Фэн Юй представил Кириленко Ван Чжицюаню.
«Приятно познакомиться, господин Кириленко. Если вы захотите 
пообедать здесь в будущем, просто заходите. Это VIP-карта нашего 
ресторана. Если меня не будет рядом, просто покажите эту карту, и вам не
 нужно будет заказывать столик». Не дав Фэн Юю ничего сказать, Ван 
Чжицюань протянул Кириленко VIP-карту.
Кириленко взял карту и передал ее своему помощнику. Ван Чжицюань говорил слишком быстро, и Кириленко ничего не понял.
После того, как переводчик Кириленко объяснил ему, он рассмеялся. «Я 
не знал, что Фэн является акционером этого ресторана. Я сделал 
правильный выбор».
Ван Чжицюань лично подавал блюда. Он даже объяснил различные блюда и 
выпил два стакана алкоголя, прежде чем покинуть отдельную комнату.
Выйдя из комнаты, Ван Чжицюань вытер пот со лба. Сегодняшнее 
обслуживание должно быть безупречным. Менеджер Фэн должен был просто 
проходить мимо и не пришел специально, чтобы проверить его.
Как менеджер ресторана зарубежного филиала, Ван Чжицюань получал 
более высокую зарплату, чем его коллеги в Китае. Их зарплата зависела от
 прибыли ресторана, а американцы были богаты. Это был Нью-Йорк, и 
прибыль этого филиала более чем в три раза превышала прибыль пекинского 
филиала!
«Брат Ки, где находится офис вашей компании?»

    
  





  


  

    
      «Он расположен в лучшем в мире коммерческом здании. Всемирный 
торговый центр, башни-близнецы. Я арендовал только один этаж, и сейчас 
думаю, как купить весь этаж». с гордостью ответил Кириленко.
Самым оживленным местом в Нью-Йорке был Манхэттен. Там же должен 
находиться и офис Кириленко. Всемирный торговый центр, башни-близнецы, 
также находился недалеко от Уолл-стрит.
Фэн Юй был потрясен. Почему Кириленко выбрал это место для своей 
компании? Он знал, что примерно через 5 лет Башен-близнецов больше не 
будет.
Как друг, Фэн Юй должен был убедить Кириленко перевести свою компанию
 в другое место. Но как он это сделает? Он не может сказать Кириленко, 
что башни-близнецы небезопасны и рухнут. Кириленко сочтет его 
сумасшедшим.
Нужно найти другое оправдание.
«Брат Ки, ты знаешь о нашем китайском фэншуй?» серьезно спросил Фэн Юй.
Кириленко покачал головой. «Что это такое?»
Фэн Юй сказал «фэншуй» по-китайски, и переводчик, стоявший за Кириленко, тоже не знал, как объяснить «фэншуй» по-русски.
«Это невидимые силы вокруг нас».
«О, Фэншуй. Я знаю. Я нанял человека, чтобы он проверил фэншуй для моего дома в Москве». ответил Кириленко.
А? Русские тоже знают о Фэншуй? Но брат Ки сказал «Фэншуй» по-русски, и это прозвучало так же, как по-китайски.
В начале 1980-х годов фэншуй распространился в западных странах и был
 распространен в России, которая находилась совсем рядом с Китаем.
Почти в каждом книжном магазине в России были книги о фэншуй, и в них даже были картинки с подробными объяснениями.
В прошлой жизни Фэн Юй еженедельно выходила передача о Фэншуй на 
российском телевидении. В Китае такие передачи запрещены, но русские 
любят их смотреть.
В настоящее время в России было много магазинов, продающих товары 
фэншуй, и дела у этих магазинов шли лучше, чем у магазинов в Китае. 
Фэншуй был широко принят русскими. Это также было связано с распадом 
Советского Союза.
Россияне пережили тяжелый период, и когда они услышали, что Фэншуй 
может изменить их жизнь к лучшему, они стали последователями Фэншуй.
Когда экономика России восстановилась и уровень жизни россиян 
повысился, они приписали все это Фэншуй. Если бы Ельцин узнал об этом, 
он мог бы заплакать во сне. Он сделал все возможное, чтобы улучшить 
жизнь своего народа. Но в итоге многие люди почувствовали, что именно 
Фэншуй помог им!
Кириленко тоже верит в Фэншуй. Он даже создал ассоциацию фэншуй. Его 
мастер фэншуй не был кавказцем. Он был китайским мастером фэншуй! 
Большая часть китайского языка Кириленко была преподана этим мастером.
Поскольку Кириленко знает о фэншуй, Фэн Юю будет легче объяснить ему.
 Трудно объяснить Фэншуй кому-то другому. Даже 99% китайцев не знают 
всех терминов, используемых в Фэншуй.
Фэн Юй тоже не знал. Но это не помешало ему использовать Фэншуй, 
чтобы обмануть Кириленко. Фэн Юй лишь хотел, чтобы Кириленко избежал 
трагедии.
«Раз уж вы знаете о фэншуй, то попросили ли вы своего мастера фэншуй проверить фэншуй во Всемирном торговом центре?».
«Конечно. Мастер Фэншуй — лучший мастер Фэншуй в Чайнатауне. Я даже 
последовал вашей китайской культуре и заплатил ему красным пакетом». 
гордо ответил Кириленко.
Хахаха. Фэн, ты, должно быть, не думал, что я знаю об этом.
Фэн Юй уставился на него открытыми глазами. Мастера фэншуй есть и в 
США? Кириленко, должно быть, заплатил ему значительную сумму.
«Брат Ки, тот мастер фэншуй сказал тебе, что здания башен-близнецов не благоприятны? Там будет катастрофа».
«Нет. Он сказал, что Башни-близнецы могут собрать богатство с небес и
 земли. Я обязательно заработаю деньги, если открою там свою компанию».
Фэн Юй: «……»
Черт. Это нью-йоркские башни-близнецы. Все компании в этих зданиях 
были компаниями мирового класса. Кто из них не заработал денег? Ты 
веришь в эту чушь?!
«Брат Ки, сколько компаний во Всемирном торговом центре не зарабатывают деньги?
Кроме того, в здании можно арендовать целый этаж офисных помещений, 
что означает, что некоторые компании освободили свои офисы. Если в этом 
здании можно так легко заработать деньги, почему эти компании освободили
 свои офисы? Я приехал в Нью-Йорк раньше вас. Как вы думаете, почему я 
выбрал Сиэтл? Из-за «Майкрософт»? Нет. Это из-за Фэншуй!» уверенно 
сказал Фэн Юй.
«А? Ты тоже спрашивал у мастера? Фэншуй в Сиэтле лучше, чем в 
Нью-Йорке?» Кириленко был удивлен. Нью-Йорк должен был быть финансовым 
центром США. Может, мне перевести свою компанию в Сиэтл?
«Конечно. Если нет, то почему Boeing стал таким успешным? Почему 
Microsoft развивалась так быстро? Эта башня Twin тоже не считается 
плохой. Она может накопить богатство, но может и привлечь беду. Это 
хорошо, если вы арендуете жилье на короткий срок. Однако вы пожалеете, 
если купите весь этаж!».
«Правда? Тогда я должен сказать им, чтобы они прекратили покупать 
офисы. Мы будем арендовать помещения. Но я все равно думаю, что покупка 
офиса была бы более выгодной». Кириленко было легко одурачить Фэн Юя, 
потому что он полностью доверял Фэн Юю.
«Если вы действительно хотите купить офис, я думаю, что Эмпайр Стейт Билдинг — хороший выбор».
«Эмпайр Стейт Билдинг не такой грандиозный, как башни-близнецы 
Всемирного торгового центра. Но я все равно могу его рассмотреть. Я 
слышал, что здание также не дорогое. Оно стоит около 100 миллионов 
долларов США. Хотите купить все здание вместе со мной?» неожиданно 
спросил Кириленко.
А? Брат Ки хочет купить весь Эмпайр Стейт Билдинг? Я говорил только об одном этаже!
Но Эмпайр Стейт Билдинг был продан японцу несколько лет назад. Как его звали? Хидеки Йокой, японский миллиардер.
Фэн Юй не помнил, сколько Хидеки Йокои потратил на здание, но 100 
миллионов долларов США за это здание все равно было хорошей сделкой. 
Возможно, Фэн Юй и не сможет заработать на этом здании много денег, но и
 потерь не будет. В будущем цены на недвижимость в Нью-Йорке будут 
расти.
Фэн Юй помнил, что в будущем Эмпайр Стейт Билдинг будет продан 
американцу по высокой цене. Если он сможет купить здание сейчас, то 
сможет получить прибыль, когда продаст его американцу.
Эмпайр-стейт-билдинг был одной из достопримечательностей Америки. 
Когда здание было продано японцу, многие американцы запаниковали. Они 
думали, что это знак того, что японцы собираются скупить всю 
собственность США.
Но в конце концов экономика Японии рухнула.
«Давайте поговорим об этом в другой раз. Если вы сможете убедить 
владельца, я не против купить это здание вместе с вами. Но ты должен 
помнить, что офисы во Всемирном торговом центре можно только арендовать,
 а покупать их нельзя». Фэн Юй напомнил ему.
«Я знаю. Я познакомлю вас со своей командой аналитиков во время ужина. Они все гении!» с гордостью сказал Кириленко.
«Конечно. Я также хочу посмотреть на их результаты на фондовом рынке».

    
  





  


  

    
      «Хотите последовать за нами и посмотреть на наше рабочее место?» Фэн Юй посмотрел на Елену.
Елена покачала головой. «Я буду ждать вас в отеле». Хотя Елена не была умной, ее мать научила ее не вмешиваться в работу мужчин.
Фэн Юй подозвал двух телохранителей. «Вы двое будете сопровождать ее в
 походах по магазинам. Не позволяйте никому беспокоить ее. Вы все 
поняли?»
«Да, босс».
«Брат Ки, могу я одолжить один из твоих переводчиков?»
Кириленко выбрал одного из своих переводчиков и попросил его 
следовать за Еленой. Он все еще чувствовал, что Фэн Юй слишком хорошо 
относится к Елене. Но он не сказал об этом Фэн Юю.
После еды Фэн Юй и Кириленко отправились в его арендованный офис. 
Кириленко арендовал целый этаж, и Фэн Юй подумал, что он привел много 
людей. Но когда он вошел в офис, то увидел, что все сотрудники Кириленко
 занимают по одной комнате. Большинство кабинетов на этом этаже были 
пусты!
Все сотрудники занимали большие кабинеты, и более двух третей этажа были пусты!
Кириленко объяснил, что он не любит делить этаж с другими. Он 
оставляет большую часть пространства пустым, чем делится с ними. В любом
 случае, у Фэн Юя нет офиса в Нью-Йорке. Он может позволить Фэн Юю 
использовать часть его офисного пространства.
Фэн Юй подозревает, что американцы одурачили Кириленко, заставив его 
арендовать весь этаж, и ему было неловко признаться в этом. Это было 
лишь оправданием.
На стене офиса висел огромный ЖК-экран. Сейчас ЖК-дисплей стоил до смешного дорого. Но для Кириленко это были сущие пустяки.
Все компьютеры в офисе были совершенно новыми, и перед каждым 
сотрудником стояло по два ПК. Некоторые из команды яростно печатали на 
клавиатуре и, похоже, что-то вычисляли. Фэн Юй подумал, что ему следует 
попросить Кириленко поменять все компьютеры на Lenovo.
Некоторые из сотрудников встали, увидев Кириленко. Но остальные по-прежнему были прикованы к своим мониторам.
Фэн Юй был доволен их работой. Как профессиональные брокеры, они должны были заниматься именно этим.
Рынок может измениться в любую секунду, и это было важнее, чем приветствие босса.
Если брокеры смогли помочь своему боссу заработать деньги, то это 
нормально, даже если они не приветствуют или не признают своих боссов. 
Когда боссы зарабатывают деньги, они будут в хорошем настроении и могут 
дать брокерам более высокие бонусы.
Даже если брокеры здороваются с начальством каждый день, когда они теряют деньги для своих боссов, у них тоже будут проблемы.
«Вы трое подойдите сюда, к этому компьютеру. Покажите Фенгу, как 
работает наша программа анализа рынка!» сказал Кириленко. Его тон был 
очень гордым.
Трое сотрудников сели перед компьютерами и запустили аналитическую 
программу. Один из них объяснил: «Сэр, в ходе нашего исследования мы 
обнаружили, что в колебаниях цен на акции есть закономерность. Когда мы 
смотрим на точки цены акций через регулярные промежутки времени, кривая 
очень похожа на траекторию ракеты. Мы увидели эту закономерность в более
 чем 1 000 акций с нескольких финансовых рынков, и сходство составляет 
более 95!».
«Это программное обеспечение может рассчитать изменения в цене акций и
 их рост. Когда мы были в Москве, мы экспериментировали с ним, а затем 
отправились в Лондон, чтобы протестировать его. Точность цен на акции и 
наших результатов — 100%!».
100% точность? Невероятно! Фэн Юй не верит, что существует 
программное обеспечение, которое может предсказывать рынок со 100% 
точностью. Если это правда, тогда какой смысл в биржевых брокерах? 
Каждый может просто купить эту программу и торговать через нее.
Что такое фондовый рынок? Фондовый рынок сам по себе не имеет никакой
 ценности. Он предназначен для перераспределения и передачи средств. Это
 означает, что деньги переходят от одного инвестора к другому. Чем 
больше людей покупают акции, тем меньше людей их продают, и цены на 
акции растут.
Если эта программа настолько точна, то все будут покупать одни и те 
же акции в одно и то же время и продавать вместе. Что можно 
проанализировать, если это происходит? Это стало бы манипулированием 
рынком!
Колебания, происходящие в ценах на акции, происходят потому, что 
никто не контролирует цены на акции. Если бы кто-то или правительство 
контролировали цены на акции, то весь анализ был бы бесполезен. В это 
время информация из первых рук будет напрямую влиять на цены акций.
Фэн Юй всегда считал, что информация является главной причиной 
влияния на цены акций. Если бы кто-то мог получить информацию из первых 
рук, он смог бы купить в самый низкий момент и продать в самый высокий. 
Без информации аналитическое программное обеспечение, подобное этому, 
было бы ненадежным.
Но на анализ все равно можно было бы ссылаться как на руководство к 
действию. Если это программное обеспечение сможет учесть влияние внешней
 информации, то это будет мощное программное обеспечение».
«На скольких акциях вы все тестировали это программное обеспечение, и каковы типы акций?» — спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
«Мы провели эксперименты на 23 акциях. Все акции относятся к 
обрабатывающей промышленности, электронике и телекоммуникациям». ответил
 кто-то.
«Всего 23 акции, и вы все утверждаете, что у вашего программного 
обеспечения нет проблем? Вы знаете, сколько в мире зарегистрированных 
компаний? Только на одной Нью-Йоркской фондовой бирже сколько компаний 
зарегистрировано? А сколько акций-компонентов на Нью-Йоркской фондовой 
бирже? Размер вашей выборки еще меньше, чем количество 
акций-компонентов. Как вы можете утверждать, что ваше программное 
обеспечение идеально?» Фэн Юй сказал.
«Господин Фэн, мы не утверждали, что наше программное обеспечение 
идеально. В этом мире нет совершенного программного обеспечения. Даже 
когда мы рассчитываем траекторию ракет, будут ошибки. Мы знаем, что 
господин Фэн является экспертом в области финансового рынка, и мы 
надеемся, что господин Фэн укажет на недостатки нашего программного 
обеспечения. Если мы сможем улучшить программное обеспечение, тогда мы 
сможем помочь вам сэкономить время на анализ акций».
Фэн Юй посмотрел на Кириленко. Брат Ки не был честен с ним. Это 
программное обеспечение не было полностью разработано, и все еще нужен 
был кто-то для его тестирования.
«Хорошо. Это программное обеспечение брата Ки, и я обязательно помогу.
Мы выберем 10 акций случайным образом, и вы все будете использовать свои программы, чтобы предсказать краткосрочный рост цен».
«Почему цены на акции не могут упасть?» спросил Кириленко.
«Босс, вы забыли? Мы просчитали и проанализировали рынок. На фондовом
 рынке США сейчас большой приток средств, и почти все акции растут. Но 
все еще есть небольшая вероятность того, что некоторые акции упадут».
Фэн Юй посмотрел на аналитика. Он дал отличный ответ Кириленко. Но 
Фэн Юй задался вопросом, будет ли прогноз программного обеспечения таким
 же хорошим, как его ответ.
Фэн Юй достал список кодов акций и выбрал два алфавита. По алфавиту они нашли соответствующую акцию. Он выбрал 10 акций.
Фэн Юй посмотрел на компании, и все 10 компаний оказались неизвестными.
Эти компании были лучшими для проверки точности программного обеспечения.
У Кириленко было уверенное выражение лица, но Фэн Юй не был уверен. 
Он видел теорию программного обеспечения, и оно использовало схожие 
графики в сочетании со сложными вычислениями, чтобы предсказать будущие 
тенденции акций. Конечно. Фэн Юй не понимает расчетов и того, как 
программа анализирует акции.
Способ Фэн Юя заключался в том, чтобы попросить людей собрать 
информацию о компании и проанализировать ее на своем опыте. Он хочет 
проверить, действительно ли программное обеспечение так хорошо, как 
утверждает Кириленко.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй должен был проанализировать акции 10 компаний. Несмотря на то,
 что Кириленко поручил многим людям помочь ему собрать информацию и 
материалы, работы все равно было слишком много. Фэн Юй ничего не знал об
 этих компаниях до прихода в офис Кириленко.
Сотрудники Кириленко передавали Фэн Юю информацию одну за другой. 
Глаза Фэн Юя были прикованы к монитору компьютера, он смотрел на цены 
акций. С тех пор как Nasdaq начал проводить онлайн-транзакции, NYSE 
также последовала за ним. Этот год стал годом, когда весь мир начал 
проводить онлайновые операции на своих фондовых рынках.
Но информации о компаниях по-прежнему не хватало. Все, что было у Фэн
 Юя, — это цены открытия и закрытия в прошлом, сегодняшние цены открытия
 и общий объем проданных акций.
Все остальные показатели были недоступны, и Фэн Юю и сотрудникам 
Кириленко приходилось рассчитывать дополнительную информацию вручную.
Торговля на рынке в эту эпоху была намного сложнее, чем в последующие
 годы. Ресурсов было недостаточно, и все приходилось рассчитывать 
вручную. Вот почему для прогнозирования будущих тенденций Фэн Юй 
необходима команда.
На другой стороне офиса трое сотрудников просто должны вводить данные
 в программное обеспечение и самостоятельно собирать дополнительную 
информацию.
Фэн Юй прекратил работу после закрытия рынка. За это время он не 
выпил ни капли воды и даже не сделал перерыва. Он только смотрел на 
монитор и давал указания сотрудникам, помогавшим ему.
С момента начала анализа 10 компаний Кириленко прилег отдохнуть на диван. В руках у него была чашка чая.
«Фэн, как дела? Закончился ли твой анализ?» Кириленко подошел и 
спросил. На его лице было гордое выражение. Остальные три аналитика 
легко завершили свои прогнозы с помощью программного обеспечения.
«Если в эти несколько дней не будет важных новостей, то вот мой 
прогноз. Такова должна быть динамика акций этих компаний в ближайший 
понедельник». Фэн Юй потер виски. Давно он так не уставал.
Фэн Юй мог сделать лишь общий прогноз предстоящей тенденции. Он не 
мог с уверенностью предсказать, вырастут или упадут цены на акции на 
следующий день.
Прогноз Фэн Юя был основан на новостях правительства и компаний, а также на рыночном индексе. Он верил, что не ошибется.
Фэн Юй распечатал свой анализ и сравнил его с анализом трех 
сотрудников, использующих программное обеспечение. Эти три аналитика 
ничего не знают о торговле. Они только ввели данные в программу и 
использовали ее для получения результата. Они никогда раньше не 
торговали!
Фэн Юй посмотрел на анализ первой акции. Результаты были почти такими
 же, как и у него. Но для достижения таких же результатов Фэн Юю 
понадобилась помощь почти дюжины человек.
Вторая акция тоже была примерно такой же. Разница между анализом Фэн 
Юя и программным обеспечением составила 0,2%. Возможно, программа была 
даже более точной, чем Фэн Юй. Также возможно, что оба были неправы. Эти
 анализы могли предсказать только общее направление и не могли 
предсказать точную цену.
Фэн Юй тщательно сравнил оба набора результатов анализа и отложил их в
 сторону. Кириленко поднял один набор, и…… он не понял. Он махнул одному
 из своих брокеров, чтобы тот объяснил ему.
«Фэн, не торопись. Сделай перерыв и выпей чаю. Этот чай куплен в 
Индии. Я слышал, что его пьет королева Англии. Хочешь попробовать 
закуски? Эти закуски доступны только королевской семье Англии». сказал 
Кириленко.
По мнению Кириленко, Фэн Юй был трудоголиком и не умел радоваться 
жизни. Он заработал так много денег и так много пожертвовал. Кириленко 
не понимает, о чем думал Фэн Юй.
Фэн Юй берет чашку чая и одним глотком допивает. После этого он продолжает просматривать результаты анализа.
Кириленко качает головой и протягивает руку. Один из его 
последователей быстро передает ему сигару. На самом деле, Кириленко тоже
 хочет посмотреть на результаты. Он хочет знать, совпало ли предсказание
 Фэн Юя с его программой.
Если бы Фэн Юй одобрил этих аналитиков, то Кириленко был бы уверен. 
Фэн Юй мог точно предсказать девальвацию рубля, цены на нефть, 
Лондонское золото и т.д. в прошлом. Что еще более важно, его прогнозы 
были противоположны тому, что думают другие, и он оказывался прав. Это 
говорит о том, что Фэн Юй был гением на финансовом рынке.
Кириленко привез с собой в Нью-Йорк большую сумму наличных. Но до сих
 пор он только просил своих людей анализировать рынок и не делал никаких
 значительных инвестиций. Он даже не купил ни одной технологической 
акции.
Кириленко лишь хочет узнать, будет ли его аналитическое программное 
обеспечение работать на фондовом рынке США. Фэн Юй уже говорил ранее. В 
настоящее время фондовый рынок США является самым процветающим в мире. 
Если Кириленко хочет поиграть с акциями, США — лучшее место. Все брокеры
 Кириленко говорили ему то же самое.
Леннон был известным биржевым брокером в Нью-Йорке. Его нанял большой
 босс из России. Но после того, как он начал работать, ему не дали 
возможности работать с большими суммами денег.
Сегодня Леннон увидел, как его босс вошел в офис с молодым человеком.
 Этот молодой человек поручил многим людям собрать информацию и данные 
для его анализа.
Леннон был недоволен. Этот молодой человек разбирается в финансовой 
торговле? Он закончил университет? Он вел себя так, будто он большая 
шишка. Скорее всего, ему не следовало раньше заниматься торговлей.
О чем думал этот русский босс? Он не доверяет моим суждениям, потому 
что я не закончил университет? Этот молодой человек только делает вид, 
что анализирует рынок».
Леннон уже пробовал эту программу. Она давала совершенно точные прогнозы и могла сравниться с опытным биржевым брокером.
Но сейчас этот молодой человек пытался сравнить результаты этой 
программы и свои собственные прогнозы. Он просто пытался поставить себя в
 неловкое положение!
Леннон взял копию анализа Фэн Юя и сравнил его со своим собственным анализом и результатами программы. Он был ошеломлен.
Невозможно!
Как результаты могут быть одинаковыми?!
Хотя Леннон верил, что он тоже может достичь этого анализа, когда ему
 помогает так много людей, как этот молодой человек сделал это? Леннону 
было за сорок, и он проработал в этой отрасли около 20 лет. Этому 
молодому человеку было всего около двадцати. Как ему это удалось?
Леннон не поверил и продолжил смотреть на анализ второй компании. Фэн
 Юй и программное обеспечение также были примерно одинаковыми.
Фэн Юй закончил последнее сравнение. Он был взволнован. Это 
программное обеспечение было очень точным. Она была намного точнее, чем 
все программы анализа рынка, которые он использовал в своей предыдущей 
жизни. Самое главное, что результаты совпадали с результатами его 
анализа. Это программное обеспечение может быть эталоном.
С этим программным обеспечением Фэн Юй и двое других сотрудников могли бы победить команду аналитиков!
Фэн Юй положил последний набор данных и заметил, что кто-то смотрит 
на него. Он был шокирован. Что это за человек? Почему он выглядит так, 
будто собирается украсть мои данные?

    
  





  


  

    
      Когда Фэн Юй все еще был в шоке, результаты анализа в его руках выхватил мужчина с полной бородой.
Фэн Юй уже собирался вспыхнуть, как Кириленко встал. «Фэн, это самый 
известный биржевой маклер на Уолл-стрит, которого я нанял. Его зовут 
Леннон. Его анализ примерно такой же, как и наша программа. Я думаю 
позволить ему заниматься всеми моими рыночными инвестициями здесь. 
Помогите мне проверить, достаточно ли он квалифицирован».
Кириленко говорил по-русски и не беспокоился о том, чтобы Леннон это 
услышал. Фэн Юй кивнул и посмотрел на Леннона. Глаза Леннона были 
прикованы к данным, и ему было все равно, что происходит вокруг.
Фэн Юй почувствовал, что он профессионал, и простил его за то, что он напугал его раньше.
«Эй, ты сам получил все эти результаты? Ты исследовал акции этих 
компаний раньше?» Глаза Леннона покраснели, когда он посмотрел на Фэн 
Юя. Он хотел услышать все от Фэн Юя.
«Если я не тот, кто получил эти результаты, то откуда они взялись? Я 
даже не знал названий этих компаний до того, как пришел. Это был первый 
раз, когда я услышал об этих компаниях». Фэн Юй ответил с улыбкой.
«Как ты сделал это за такое короткое время? Вы можете провести такой 
подробный анализ с такой маленькой командой?» воскликнул Леннон.
Фэн Юй не мог сказать ему, что многие из методов и техник, которые он
 использовал, были из будущих лет и не были изобретены сейчас. Все это 
было секретным оружием Фэн Юя.
Фэн Юй переспросил. «Вы биржевой маклер, которого нанял Кириленко? 
Это значит, что вы должны быть довольно известны на Уолл-стрит. Что вы 
думаете о моем анализе? Есть ли что-то неправильное в результатах?»
Леннон не мог указать на ошибки Фэн Юя за такое короткое время. Он смущенно посмотрел на Фэн Юя. «Кто твой учитель?»
Леннон был уверен, что учитель этого молодого человека должен быть 
кем-то известным и экспертом в области финансов или математики.
«Я выучил все это сам. Вы пытались проанализировать эти акции только что? Сколько анализов вы провели?».
«Только 4».
Леннон почувствовал себя еще более неловко, когда Фэн Юй задал ему 
этот вопрос. Он тоже пытался проанализировать эти акции, но большинство 
сотрудников помогали Фэн Юю, а у него было всего несколько помощников. 
После целого дня он смог проанализировать только 4 акции, и результаты 
оказались такими же, как и у Фэн Юя.
Хотя Фэн Юю помогало много людей, Леннон знал, что он не сможет 
проанализировать все 10 акций с таким же количеством людей за один день.
 На самом деле, его результаты могли быть даже неточными из-за того, что
 многие люди мешали его анализу!
Фэн Юй посмотрел на людей в офисе. Он заметил, что у Леннона было не 
так много помощников. Хотя информация, собранная компаниями, была 
одинаковой, но у Леннона не было более продвинутых методов и 
программного обеспечения, чтобы помочь ему. То, что он смог точно 
проанализировать 4 акции, уже было отличным результатом.
Стандарт Леннона был на одном уровне с Хэ Чжаоцзи из Wind and Rain 
Consulting. Но Хэ Чжаоцзи больше специализировался на сырьевых товарах. С
 точки зрения анализа акций, Хэ Чжаоцзи был не так хорош, как этот 
усатый парень.
Фэн Юй подошел к Кириленко и сел на диван. Сотрудники тут же подали 
ему теплый чай, и Фэн Юй одним глотком допил его. После этого он кивнул 
Кириленко.
Кириленко понял, что имел в виду Фэн Юй. Этот биржевой брокер, 
которого он нанял, был превосходным, и его анализу можно было доверять.
«Что вы думаете об аналитическом программном обеспечении? Оно 
точное?» спросил Кириленко. Это было то, что его волновало больше всего.
 Он платил этим аналитикам высокую зарплату и все еще нуждался в том, 
чтобы они зарабатывали для него деньги.
Фэн Юй кивнул. «Это более точно, чем я ожидал».
Кириленко был вне себя от радости: «Значит, я смогу использовать это 
программное обеспечение для зарабатывания денег. Какой смысл мне 
нанимать биржевых маклеров? Я могу стать богом трейдинга. Я слышал, что в
 США есть известный эксперт по торговле акциями. Уоррен Баффет? Я, 
Кириленко, заменю его в будущем!».
Фэн Юй рассмеялся и покачал головой.
Вы действительно думаете, что можете захватить финансовый рынок с 
помощью одного лишь аналитического программного обеспечения? Если все 
так просто, зачем нужны биржевые брокеры?
«Уоррен Баффет пользуется большим уважением, потому что все его 
инвестиции на протяжении многих лет приносили в среднем более 20% 
годовых. Он также имеет большую команду рыночных аналитиков и хорошо 
разбирается в политике правительства. Вы также видели, что произошло 
только что. Я также могу получить те же результаты, что и ваше 
программное обеспечение. Вы можете использовать эту программу, но не 
стоит слишком полагаться на нее».
«Почему? Разве вы не говорили, что эта программа довольно точная? Ваш
 анализ также примерно такой же, как и у программного обеспечения. Это 
значит, что я буду знать, когда акции вырастут или упадут». Кириленко 
был раздражен, так как Фэн Юй сказал что-то противоречивое.
«Брат Ки, анализ программного обеспечения может служить только в 
качестве ориентира. Информация меняется каждый день, и данные нужно 
время от времени обновлять. Ты также не сможешь понять эти данные, даже 
если они будут тебе представлены. Вот почему вам нужны биржевые брокеры,
 чтобы помочь вам. Кроме того, у меня есть много способов незаметно 
манипулировать этими копеечными акциями».
«А? Результаты могут быть только справочными? Это значит, что он 
бесполезен!» Кириленко был в ярости. Он потратил кучу денег на 
разработку этого программного обеспечения, а результаты могут быть 
только справочными?
Фэн Юй покачал головой: «Это программное обеспечение может сократить 
количество требуемой рабочей силы и повысить эффективность. Я 
использовал длительное время, даже когда мне только что помогало столько
 людей, а результаты такие же, как у программного обеспечения. 
Программное обеспечение намного быстрее меня. Фондовый рынок меняется 
очень быстро, и есть вероятность, что не успел я завершить свой анализ, 
как данные уже изменились. Вот почему ваше программное обеспечение 
по-прежнему критически важно».
Кириленко просветлел. «Вы говорите, что мои деньги хорошо потрачены?»
Фэн Юй показал ему большой палец вверх. «Конечно! Это программное обеспечение еще можно улучшить.
Если он сможет получать информацию в реальном времени и станет 
полнофункциональным аналитическим программным обеспечением, охватывающим
 все аспекты, вы сможете заработать кучу денег, когда продадите его.»
«Продать программное обеспечение? Это значит, что другие смогут его 
использовать. Мы потеряем наше преимущество». Кириленко не хотел 
продавать это программное обеспечение.
«Я не знаю, сколько вы потратили на разработку этого программного 
обеспечения. Но если вы продадите его по 10 000 долларов США за копию, 
вы получите не менее 100 миллионов долларов прибыли. Насколько вы 
уверены в том, что сможете заработать 100 миллионов долларов США, торгуя
 с помощью этого программного обеспечения? Я также упомянул, что все 
зависит от человека, использующего это программное обеспечение. Без 
хорошего биржевого брокера это программное обеспечение также 
бесполезно».
Кириленко кивнул. Он поднял голову и увидел, что Фэн Юй странно смотрит на него.
«Я уже нанял биржевого брокера».
«Одного биржевого брокера недостаточно. Вам нужна целая команда, и 
они должны работать вместе, чтобы найти лучшую стратегию. Один из них 
будет принимать окончательное решение. Не все биржевые брокеры такие, 
как я, и могут сделать точный анализ». Фэн Юй с гордым видом похлопал 
Кириленко по плечу.
Кириленко: «……» Ты все еще думаешь, что я не могу заработать деньги с помощью этой программы!

    
  





  


  

    
      В течение следующей недели Фэн Юй несколько раз тестировал программу,
 а разработчики внесли небольшие изменения, чтобы соответствовать 
результатам Фэн Юя.
Окончательные результаты показали, что это программное обеспечение 
было превосходным. Но без опытного биржевого маклера, управляющего 
программой, результаты будут существенно отличаться. Эти математики и 
программисты не знают, как отличить хорошие новости от плохих, которые 
могут повлиять на акции компаний.
Фэн Юй также хочет нанять несколько биржевых брокеров. Но сначала ему
 нужно провести с ними личное собеседование. В следующем году его 
инвестиции будут сосредоточены на Нью-Йоркской фондовой бирже, и у него 
нет времени следить за рынком самостоятельно. Если он не найдет никого 
подходящего, ему придется перевести людей из Wind and Rain Consulting.
Кириленко выслушал предложения Фэн Юя и решил нанять еще несколько 
биржевых брокеров. Но людей он нанимал, основываясь на их репутации.
Кириленко приехал в США инвестировать, потому что хотел сказать 
американцам: «Смотрите, русский приехал в вашу страну, чтобы заработать 
ваши деньги». Он не будет держаться в тени и хотел убедиться, что все о 
нем знают.
Офис Кириленко должен быть расположен на самом видном месте, и он 
должен арендовать весь этаж. Хотя ему не нужно такое большое помещение, 
он все равно настаивает на этом.
Кириленко бывал в компаниях Фэн Юя в Китае. Ему нравится спокойный и 
открытый стиль ремонта Фэн Юя. Но Всемирный торговый центр не допускает 
таких реконструкций. Поэтому он с нетерпением ждал возможности купить 
Эмпайр-стейт-билдинг.
Эмпайр-стейт-билдинг — одно из семи чудес современного мира. Когда-то
 он был гордостью США. Это была культовая достопримечательность в 
истории США и самое высокое здание в мире на протяжении более 40 лет.
Название Эмпайр-стейт-билдинг произошло от прозвища Нью-Йорка — Эмпайр-стейт.
Первоначальный проект здания был не таким высоким. Но владелец здания, Джон Дж. Раскоб, в то время был недоволен.
Он хотел построить самое высокое здание в мире и не хотел, чтобы его
 здание обогнали. Проекты менялись несколько раз, и в итоге высота 
здания составила 381 метр.
Интересно, что в 1951 году архитектор установил на вершине здания 
68-метровую радиоантенну, чтобы закрепить за ним звание самого высокого 
здания в мире.
Строительство этого здания началось в начале 1930 года и завершилось в
 мае 1931 года. Это также было время Великой депрессии. Первые 10 лет 
после завершения строительства здания большинство офисов пустовало. 
Некоторые СМИ даже дали зданию прозвище — «Пустой Стейт Билдинг»!
Это здание показало, что американцы были более иррациональны, чем китайцы, когда дело касалось «лица».
Когда китайские правительственные чиновники узнали об этом здании, 
они также захотели соревноваться, чтобы иметь более высокие здания. 
Гигантское здание» в Китае было хорошим примером. Правительство 
вмешалось в строительство и потребовало, чтобы здание было построено как
 самое высокое здание в Китае. Архитектору пришлось несколько раз менять
 проект здания, чтобы угодить правительственным чиновникам. Но в итоге 
здание не было достроено.
Для строительства более высокого небоскреба требовалось больше 
средств. Местное правительство обещало помочь Ши Дажу получить кредит. 
Однако у Ши Дажу возникли проблемы с денежными потоками, и местные 
власти перестали выдавать ему кредиты. Местные власти давали пустые 
обещания…….
Эмпайр-стейт-билдинг в течение первого десятилетия почти разорил 
своего владельца из-за налогов. Владелец постоянно снижал стоимость 
здания. Стоимость строительства была снижена с 40 миллионов до 28 
миллионов долларов США. Кроме того, содержание здания обходилось в 
значительную сумму.
В 1980-х годах рынки недвижимости США и Японии переживали хорошие 
времена. Но в конце 1980-х годов рынок недвижимости США потерпел крах, и
 Япония была вынуждена помочь США разделить убытки.
В это же время владельцы Эмпайр-стейт-билдинг решили его продать.
В 1991 году здание купил японский магнат Хидеки Йокой.
Хидеки Йокои владел самым роскошным отелем в Японии и имел много 
недвижимости в Европе. Он сделал много инвестиций в США и построил самый
 большой в Азии боулинг-центр с 240 дорожками.
В начале 80-х годов прошлого века роскошный отель Хидеки Йокои 
загорелся, в результате чего погибли 33 человека. Ходили слухи, что 
Хидеки Йокои попросил людей помочь ему скрыть число жертв. Реальная 
цифра была гораздо больше, чем 33 человека.
Это было первое выступление Хидэки Ёкои в суде. Но ему удалось 
избежать наказания благодаря своим адвокатам. Только в 1993 году ему 
было предъявлено обвинение, и он был приговорен к 3 годам лишения 
свободы. Но отбывал наказание он в больнице. В то время ему было уже 79 
лет.
В конце 80-х годов экономика Японии находилась на пике своего 
развития. Многие японцы считали, что еще через 10 лет экономика Японии 
будет эквивалентна совокупному объему экономики США, Советского Союза, 
Великобритании и т.д.
Но экономика Японии внезапно рухнула. Многие люди считали, что Хидеки
 Йокой был приговорен к тюремному заключению в 1993 году, потому что он 
не мог позволить себе оплатить услуги адвоката. В то время рынок 
недвижимости Японии рухнул, и страховые компании и банки, одолжившие 
Хидеки Йокои деньги, начали требовать от него выплат. Его общий долг 
составил более 2 миллиардов долларов США, а стоимость его акций и 
недвижимости составляла менее 1 миллиарда долларов США!
Хидеки Йокои стал богатым благодаря инвестированию в недвижимость. Он
 любит получать кредиты от банков и финансовых учреждений для своего 
бизнеса. Это было прекрасно, когда экономика Японии была в порядке, а 
цены на недвижимость росли каждый день. Банки не беспокоились о том, что
 он не сможет их погасить. Но когда Хидеки Йокои действительно не смог 
обслуживать свои кредиты, для банков и страховых компаний было уже 
слишком поздно.
Хидеки Йокои купил Эмпайр-стейт-билдинг за 42 миллиона долларов США.
В то время японские СМИ превозносили его до небес и утверждали, что это начало того, что Япония выкупит всю Америку.
Но Хидэки Йокои пробыл в центре внимания совсем недолго, и пузырь 
недвижимости лопнул, а фондовый рынок рухнул. После этого он также был 
заключен в тюрьму.
В это время Хидеки Йокои все еще отбывал наказание в больнице. Все 
его имущество было передано дочери, Киико Накахара, для управления им. 
Но Киико Накахара и ее муж использовали зарубежные компании для 
проведения ряда сложных сделок с активами Хидеки Йокои. В итоге 
Эмпайр-стейт-билдинг оказался в собственности трастовой компании, и в 
случае смерти Хидеки Йокои Киико Накахара стала единственным 
бенефициаром здания!
Эмпайр-стейт-билдинг был не единственной собственностью. Более 
десятка объектов недвижимости в США, Великобритании, Франции и т.д. 
стали совместными активами Киико Накахара и Хидеки Йокои. Киико Накахара
 стала единственным бенефициаром всех активов, вместо сыновей Хидеки 
Йокои!
Два других сына Хидеки Йокои были в ярости. Они начали искать доказательства того, что действия Киико Накахары были незаконными.
Но в это время люди Кириленко нашли сына Хидеки Йокои, Кунихико 
Йокои, и первые слова, которые были ему сказаны, были: «Наш босс хочет 
купить Эмпайр-стейт-билдинг!».
Семь чудес современности

    
  





  


  

    
      Хидеки Йокои и двум его сыновьям срочно понадобились деньги. Банки и страховые компании заставляли их продавать имущество, чтобы расплатиться с долгами. Без денег Хидеки Йокои не мог даже выплатить проценты, а банки могли конфисковать все их имущество.
Кунихико Йокой и его младший брат искали улики против Киико Накахары. Они хотели вернуть контроль над Эмпайр-стейт-билдинг. Это здание было куплено их отцом. Но в настоящее время оно им не принадлежит.
Кунихико Йокои и его младшему брату пришлось столкнуться с Киико Накахарой и нью-йоркским магнатом Дональдом Трампом.
После краха рынка недвижимости в США активы Трампа сократились на две трети. Но он получил ряд кредитов, чтобы поддержать работу своей компании. Ежегодные проценты по кредитам составляли более 200 миллионов долларов США!
В это время Трамп угрожает банкирам. Если вы все сделаете меня банкротом, вы все ничего не получите. У банков не было другого выбора, кроме как уступить и позволить ему выплачивать проценты позже.
Как Трамп оправился от этой неудачи? Одна из причин — это публикация его книг и восстановление рынка недвижимости. Другой причиной были права на управление Эмпайр-стейт-билдинг. В его контракте с Киико Накахарой говорится, что если он сможет избавиться от двух самых известных долгосрочных арендаторов, то получит все права на управление зданием. Его 50% акций здания вырастут в цене!
В течение многих лет в Эмпайр-стейт-билдинг были проблемы с управлением, и зданию не хватало обслуживания. Многие арендаторы были недовольны управлением. На самом деле, многие арендаторы Всемирного торгового центра ранее были жильцами Эмпайр-стейт-билдинг. Это привело к падению стоимости Эмпайр-стейт-билдинг.
Хидеки Йокои и его сыновьям сейчас отчаянно нужны были деньги. Поэтому люди Кириленко сразу же отправились на поиски сына Хидеки Йокои, Кунихико Йокои.
Кунихико Йокои был вне себя от радости, когда услышал, что кто-то обращается к нему с предложением купить Эмпайр-стейт-билдинг.
Но он также был обеспокоен тем, что ему необходимо восстановить контроль над зданием, прежде чем он сможет его продать.
……
«Фенг, нам трудно купить Эмпайр Стейт Билдинг. Права на управление этим зданием находятся в беспорядке. Это здание было куплено Хидеки Йокой, но теперь права на владение им принадлежат Трампу и французской трастовой компании. Эти японцы не имеют никакого отношения к зданию вдруг». У Кириленко разболелась голова. Почему было так трудно купить Эмпайр Стейт Билдинг?
Фэн Юй не ожидал, что Кириленко воспримет его всерьез. Он лишь хотел, чтобы Кириленко переехал из Всемирного торгового центра. Покупка Эмпайр Стейт Билдинг была лишь случайным предложением.
«Брат Ки, ты был в Эмпайр Стейт Билдинг? Я слышал, что он старый и обветшалый. Провода свисают с потолка, а окна не могут нормально закрываться. Во время грозы здание протекает, и в нем кишат крысы. Если мы купим это здание, нам придется вложить много средств в ремонт!» сказал Фэн Юй.
«Ну и что? Это культовое здание Америки, и я хочу владеть им! Мои люди провели оценку здания, и если мы отремонтируем его, то арендная плата возрастет. Мы не понесем никаких убытков». Кириленко ответил упрямо.
Американцы сделали на России много денег. Они приобрели множество российских заводов и брендов. Кириленко хотел отомстить и дать понять всему миру, что в России тоже есть магнаты! Конечно, он должен был быть уверен, что эти инвестиции не принесут убытков.
Фэн Юй задумался на некоторое время: «Есть только одно решение. Мы должны позволить всем сторонам уступить и согласиться продать здание. Сначала мы должны доказать, что Хидеки Йокои является законным владельцем здания».
Хидеки Йокои был в долгах. Если Фэн Юй и Кириленко сделают хорошее предложение за здание, он, конечно, продаст его. У него не было другого выбора. Даже если он откажется, банки и страховые компании заставят его продать.
Почти все имущество Хидеки Йокои в Японии перешло к банкам, и он все еще должен банкам много денег.
Эти банки внимательно следили за зарубежными активами Хидеки Йокои.
Фэн Юй подозревает, что право собственности на Эмпайр-стейт-билдинг было передано, чтобы банки не смогли вернуть его себе. Хидеки Йокои должен был подумать о передаче этого здания своим сыновьям. Но Кунихико Йокои вмешался и завладел правом собственности нечестным путем.
Гнев Хидеки Йокои был лишь притворством. Не мог же он говорить другим, что разгружает свои активы, чтобы банки не смогли завладеть ими.
После того как Хидэки Ёкои был освобожден из тюрьмы, он может подать заявление о банкротстве. На момент освобождения ему было уже за 80, и это ничего не меняет. У японцев сильные семейные ценности. Все японские магнаты хотели оставить что-то своим детям.
Даже когда бизнес Хидеки Йокои потерпел крах, он все равно хотел оставить наследство своим детям. Это было также для того, чтобы он смог вернуться. Кроме того, Киико Накахара была его дочерью от одной из его любовниц.
Поэтому Хидеки Йокои должен сделать шаг вперед и вернуть себе право собственности на здание. Это будет лучшей сделкой для него. Не будет ничего хорошего, если он позволит кому-то управлять зданием, а сам будет просто получать долю от аренды.
Также существовала вероятность того, что Киико Накахара пытается завладеть его активами. Но какова бы ни была причина, Хидеки Йокой был единственным человеком, который мог решить эту проблему.
«Хидеки Ёкои все еще в тюрьме. Мои люди связались с его старшим сыном, Кунихико Йокои. Он является законным наследником его активов». сказал Кириленко.
Кириленко также хотел бы поговорить с Хидеки Йокой.
«Я думаю, мы можем только поговорить с Хидеки Йокой и узнать, хочет ли он оставить наследство для своей семьи. Все зависит от него. Если он умный, то должен знать, что делать. Брат Ки, предоставь это мне. Я попрошу кого-нибудь поговорить с ним. Мы купим это здание!»
Филиал Цзяньлибао в США в прошлом купил этаж офисов в Эмпайр Стейт Билдинг. Но позже это было заменено на аренду.
Всего два года назад компания «Цзяньлибао» купила 26-этажное здание на Пятой авеню.
Компания «Цзяньлибао» успешно проникла на рынок США. Во время президентских выборов два года назад они спонсировали своими напитками жен кандидатов, и это проявилось в картине .
Эти несколько лет были лучшими для Jianlibao в США. Они воспользовались войной между Coca-cola и Pepsi, чтобы завоевать свою долю рынка. Но из-за проблем в Китае в последующие годы им пришлось уйти с американского рынка.
Фэн Юй решил убрать всех арендаторов из Эмпайр-стейт-билдинг после того, как он его купил. Он выберет новых арендаторов и сделает это здание местом сбора китайских компаний. Он попросит Цзяньлибао вернуться в это здание. Возможно, он даже сможет заключить несколько деловых сделок с Цзяньлибао. Он также разрешит компаниям Wind and Rain Electronics, Wind and Rain Home Appliances и т. д. открыть филиалы в США. Он хочет переименовать Эмпайр-стейт-билдинг в Чайна-стейт-билдинг!
Примечания переводчика: Автор, похоже, тратит время на пустословие. Эта глава запутана и сильно отличается от других предыдущих глав.

    
  





  


  

    
      Дональд Трамп был партнером Киико Накахары в строительстве 
Эмпайр-стейт-билдинг. Наконец-то он получил возможность стать владельцем
 этого здания.
Дональду очень нравится Эмпайр-стейт-билдинг. Это была его мечта — 
владеть этим зданием. Он создал управляющую компанию, специально для 
этого здания, и купил 50% акций здания у Киико Накахары. Киико Накахара 
хотел, чтобы он выгнал двух долгосрочных арендаторов, а он думал, как 
получить с этого прибыль.
«Босс, вас ищет человек. Он говорит, что он Фэн Юй, директор Microsoft». сообщила секретарша.
Почему директор Microsoft ищет меня? Но Дональд не отказал Фэн Юю и попросил секретаря впустить его.
Молодой человек вошел в кабинет, и Дональд прошел мимо него. Больше 
он никого не видел. Этот молодой человек — директор Microsoft? Когда это
 у Microsoft был такой молодой директор?
«Дональд, приятно познакомиться. Я Фенг Ю из Китая. У меня есть 
несколько акций Microsoft, и я являюсь одним из директоров». Фэн Юй 
помахал Дональду рукой, но не предложил рукопожатие.
Фэн Юй слышал, что Дональд не любит пожимать руки незнакомцам. Этот 
имущественный магнат был одним из кандидатов в президенты на выборах 
2000 года. Но он снял свою кандидатуру, потому что не хотел пожимать 
руки незнакомцам!
Вот почему Фэн Юй не пожал ему руку. Он не хотел, чтобы Дональд его невзлюбил.
«Приятно познакомиться, Фенг. Я слышал, что китайцы любят пить чай. У
 меня здесь только английский чай. Вы не против?» Дональд чувствовал 
себя спокойнее, когда Фэн Юй не протягивал руку для рукопожатия.
«Меня все устраивает».
«А, я знаю. Вы из Китая, и вам должен нравиться Цзяньлибао, верно? Я 
тоже люблю этот напиток. Он заряжает меня энергией». Дональд попросил 
своего секретаря принести две бутылки «Цзяньлибао».
Фэн Юй был удивлен. Цзяньлибао оказался более успешным, чем он ожидал, в США. Даже Дональд знает об этой марке.
Но успех «Цзяньлибао» скрыл многие их проблемы. Это был популярный китайский бренд, а Фэн Юй не мог его приобрести.
Он решил посмотреть, есть ли возможность сотрудничать с ними после того, как он купил Эмпайр-стейт-билдинг.
Сделав глоток Цзяньлибао, Дональд спросил. «Фэн, тебе что-нибудь нужно от меня?»
Дональду было любопытно узнать о визите Фэн Юя. В прошлом он был 
успешным магнатом недвижимости, а сейчас находился на самом дне. Пришел 
ли Фэн Юй продавать продукты Microsoft? Разработала ли компания 
Microsoft программное обеспечение для управления недвижимостью?
«Дональд, я слышал, что вы сейчас управляете Эмпайр Стейт Билдинг?» Фэн Юй улыбнулся.
Киико Накахара передала Дональду права на управление Эмпайр Стейт 
Билдинг, потому что ей нужно было, чтобы он помог ей вытеснить из здания
 две компании, занимающиеся долгосрочной недвижимостью. Таким образом, 
она получит полный контроль над зданием.
Дональд сузил глаза и посмотрел на Фэн Юя: «Фэн, Microsoft хочет арендовать офисное помещение в Эмпайр Стейт Билдинг?».
Штаб-квартира Microsoft находилась в Вашингтоне. Они переезжают в 
Нью-Йорк? Зачем они это делают? Им не нужно находиться рядом с 
финансовым центром, так как это не выгодно для их бизнеса.
«Дело не в Microsoft. Это я. Я хочу купить Эмпайр Стейт Билдинг!».
Что? Он хочет купить Эмпайр Стейт Билдинг?!
Дональд уставился на Фэн Юя во все глаза, и он понял, что Фэн Юй говорит серьезно.
«Господин Фэн, я думаю, вы ошиблись. Я не владею Эмпайр Стейт 
Билдинг. Он принадлежит японцу, господину Хидеки Йокои». спокойно 
ответил Дональд.
Фэн Юй рассмеялся. «Мистер Дональд, раз я пришел сюда искать вас, 
значит, я знаю, что это здание не принадлежит Хидеки Йокои. Я знаю, что 
вам тоже нравится это здание. Но если честно, не кажется ли вам, что это
 здание слишком старое? И цена на него завышена. Почему бы тебе не 
обратить внимание на другие здания?»
спросил Дональд у Фэн Юя. «Тогда почему вы хотите купить Эмпайр Стейт Билдинг? Башни-близнецы намного лучше».
Вы — директор Microsoft, и вы богаты, верно? Почему бы вам не купить что-то более дорогое?
«Потому что мне не нравится дизайн башен-близнецов.
. Я думаю, что Эмпайр Стейт Билдинг выглядит лучше».
Дональд потерял дар речи. Эта причина…… была крутой!
Дональд был человеком с характером. Он знал, что многие бизнесмены 
будут заниматься тем делом, которое им нравится, в соответствии со своим
 характером. Если им что-то не нравится, они не будут вкладывать в это 
деньги, даже если это принесет высокий доход. Например, Уоррен Баффет 
знает, что Microsoft и технологические компании будут прибыльными. Но он
 не стал вкладывать в них деньги.
«Жаль. Мне также нравится это здание. Поскольку вы уже знаете, что я 
купил 50% акций этого здания, то вы должны знать, что я не продам его». 
ответил Дональд.
Фэн Юй покачал головой. «Продавать или не продавать, зависит от цены.
 Рынок недвижимости сейчас находится в плохом состоянии. Цены на 
недвижимость не восстановились. Вы можете использовать деньги от продажи
 своей доли, чтобы купить другую недвижимость на Манхэттене. Например, 
здание на Уолл-стрит, 40. Я думаю, что это здание вполне можно 
переименовать в «Трамп Билдинг»».
Фэн Юй знает, что Дональд сейчас ведет переговоры о покупке этого 
здания. Он купит его и в будущем переименует в «Трамп-билдинг».
Дональд Трамп был человеком, который любит хвастаться. В прошлой 
жизни Фэн Юй Дональд Трамп вернулся после 2000 года. Большинство его 
объектов недвижимости были названы его именем. Он также занялся 
индустрией развлечений и купил права на некоторые конкурсы красоты.
Дональд уже написал две книги-бестселлера и любит выступать на телевидении.
Фэн Юй подозревает, что он вступил в президентскую гонку только ради рекламы.
Дональд был удивлен. Хотя не было секретом, что он хочет купить это 
здание, но было необычно, что Фэн Юй об этом узнал. Фэн Юй даже упомянул
 о переименовании здания. Он не говорил об этом многим людям. Кто же 
проболтался об этом Фэн Юю?
«Дональд, твои средства должны быть ограничены, верно? Ты все еще 
платишь проценты банкам. Любое неверное движение, и ты станешь 
банкротом. Но сегодня твой счастливый день. Я могу помочь тебе». Фэн Юй 
улыбнулся.
«Чем вы можете мне помочь?» спросил Дональд, нахмурившись.
«Продайте мне свои акции Эмпайр Стейт Билдинг, и я передам вам права 
на управление им. Кроме того, я могу одолжить вам некоторую сумму денег.
 Вы все еще в долгах и не можете получить больше кредитов в банках». 
сказал Фэн Юй.
Дональд промолчал. Он знал, что экономика США поднимается. Он мог 
судить об этом по фондовому рынку. Цены на недвижимость скоро 
восстановятся. Это лучшая возможность выйти на рынок недвижимости.
Но у него нет денег!
Если Дональд продаст свои акции, у него будет достаточно средств, 
чтобы вложить их в другую недвижимость и вернуться на рынок. С другой 
стороны, владеть Эмпайр-стейт-билдинг было его мечтой. Это было трудное 
решение.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй не торопился. Он медленно потягивал чай и ждал, когда Дональд 
примет решение. Если Фэн Юй покажет, что ему не терпится, он должен 
будет предложить более высокую цену.
Дональд был блестящим бизнесменом, и Фэн Юй тоже хотел у него 
поучиться. Даже если они не смогут стать друзьями сейчас, у них еще 
может быть шанс сотрудничать в будущем.
У Фэн Юя не было опыта в управлении недвижимостью. После того как он 
купил Эмпайр Стейт Билдинг, он должен нанять кого-то для управления им. 
Неплохая идея — позволить Дональду управлять зданием за него, ведь он 
уже много лет занимается недвижимостью.
«Сколько вы предлагаете? У меня только 50% акций. Как вы собираетесь купить остальные 50%?» спросил Дональд.
Фэн Юй рассмеялся. «Это моя проблема. Права на управление будут 
переданы только тебе. Это будет похоже на то, что здание тоже 
принадлежит тебе».
Дональд покачал головой. «Вы не понимаете. Большая часть Эмпайр Стейт
 Билдинг сдана в аренду двум компаниям, занимающимся недвижимостью. Они 
создали управляющую компанию для управления Эмпайр Стейт Билдинг. Будет 
нелегко вернуть у них права на управление».
«Я знаю, что у вас есть способы выгнать их, верно? Таким образом, 
стоимость ваших акций вырастет. Кроме того, после покупки здания я 
отремонтирую его снаружи и внутри. Управлять им будет легче, чем раньше.
 Вы будете зарабатывать много денег». Фэн Юй рассмеялся.
Если Эмпайр Стейт Билдинг связан долгосрочной арендой с двумя 
компаниями, то Фэн Юю было бы бесполезно покупать его. Фэн Юй не сможет 
заработать на здании и не сможет переименовать его в China State 
Building. Фэн Юй намерен позволить Дональду управлять повседневной 
деятельностью здания, но общий контроль над зданием будет принадлежать 
Кириленко и ему.
Хотя это увеличит закупочную цену Эмпайр-стейт-билдинг, в 
долгосрочной перспективе они смогут заработать больше денег. 
Восстановление рынка недвижимости США произойдет еще через 1-2 года. Эти
 инвестиции не принесут убытков.
«Если это такая проблема, я могу вам помочь. Вы упомянули, что одолжите мне сумму денег?» Дональд серьезно посмотрел на Фэн Юя.
«Верно. Я также могу рассказать вам кое-что о себе. Я третий по 
величине акционер Microsoft после Билла и Пола. Вы можете пойти и узнать
 об этом».
Фэн Юй использовал свой статус акционера Microsoft, чтобы убедить Дональда.
Дональд был потрясен. Фэн Юй был третьим акционером Microsoft? Это 
значит, что его чистый капитал составляет более 2 миллиардов долларов 
США?
У этого Фэн Юя не должно быть проблем с покупкой Эмпайр Стейт Билдинг.
«Сколько вы можете мне одолжить?» Дональд был очень взволнован, но его тон оставался спокойным.
«Сколько тебе нужно?» переспросил Фэн Юй.
Глаза Дональда расширились. Значит ли это, что Фэн Юй одолжит мне столько, сколько я захочу?
«50 миллионов долларов!» Дональд назвал значительную сумму. Рыночная 
цена Эмпайр Стейт Билдинг составляла чуть больше 50 миллионов долларов 
США. Конечно, если этих двух арендаторов не будет рядом, то после 
реконструкции стоимость удвоится. Дональд был уверен, что через год он 
увеличит стоимость Эмпайр-стейт-билдинг до 100 миллионов.
Фэн Юй посмотрел на Дональда и увидел, что тот нахмурился. Он улыбнулся и ответил. «Конечно».
«Правда? Это здорово!» Дональд думал, что Фэн Юй откажет ему. Он не ожидал, что Фэн Юй сразу же согласится.
«Но это большая сумма. Если я возьму с вас текущий банковский 
процент, он будет очень высоким. Я предложу вам альтернативу. Я одолжу 
вам эти 50 миллионов долларов США на 5 лет. В течение этих 5 лет ваша 
компания будет помогать мне управлять Эмпайр-стейт-билдинг в качестве 
процентов за ту сумму, которую я вам одолжу. Вы согласны?»
Фэн Юй достаточно 5 лет, чтобы обучить кого-то управлению 
недвижимостью. Даже если это будет новый выпускник, у него будет 
достаточно опыта.
Дональд будет управлять Эмпайр Стейт Билдинг, но в действительности ему будет сложнее стать его владельцем в будущем.
Дональд некоторое время смотрел на Фэн Юя. «Я хочу оставить себе 5% 
акций здания». Он не хочет отказываться от здания. Это была его мечта.
Но Фэн Юй был готов одолжить ему 50 миллионов, и ему не нужно продавать все свои акции в здании, чтобы собрать средства.
«Нет проблем. Но ты должен заплатить свою долю за ремонт здания». 
Если вы хотите оставить себе часть акций, то вам придется заплатить. Фэн
 Юй не возражает против того, чтобы ему принадлежало 5%. В любом случае,
 это всего лишь 5%, и в будущем Фэн Юй сможет выкупить эти акции силой.
«Хорошо. Тогда решено. Я позабочусь о том, чтобы эти два нарушителя 
спокойствия съехали в течение 3 месяцев. Но я надеюсь, что мы сможем 
подписать конфиденциальное соглашение».
«Я тоже этого хотел. Я куплю ваши акции и переведу 50 миллионов долларов на ваш счет через 3 месяца».
……
Камеда Масао был сегодня в тюрьме в Токио. Он был там не для того, 
чтобы навестить друга. Он был там, чтобы передать сообщение от Фэн Юя 
кому-то в тюремной больнице.
Хидэки Ёкои лежал на койке в больнице. Хотя он отбывал наказание, ему
 не обязательно жить в камере вместе с другими. Но его передвижения были
 ограничены территорией этой больницы. Ему все еще предстояло отбыть в 
тюрьме чуть больше 1 года.
«Хидеки Ёкои, к вам пришли». В палату Хидеки Ёкои вошел надзиратель.
Хидеки Ёкои нахмурился. Он подумал, что это член его семьи навещает его, и в его компании возникли проблемы.
Хидэки Ёкои кивнул, и Камеда Масао вошел вместе с надзирателем. В 
тюрьме о Хидэки Ёкои хорошо заботились, поскольку его семья использовала
 свои связи. Он никогда не думал о побеге. Даже если бы он захотел 
сбежать, он был слишком стар. Поэтому у него было больше свободы.
Хидеки Йокои нахмурился, глядя на вошедшего мужчину. Он никогда не 
встречал его раньше. Неужели он был новым человеком, нанятым его сыном? 
Ублюдок! Компания на грани закрытия, а мы должны столько денег. Он 
должен сокращать персонал, а не нанимать новых сотрудников!
«Господин Хидеки Йокой. Меня зовут Камеда Масао. Я представляю господина Фэн Юя, чтобы предложить вам деловую сделку».
Хидеки Ёкои был озадачен. Кто такие Камеда Масао и Фэн Юй?
Кроме того, о какой деловой сделке он говорит? Кто захочет иметь с ним дело в его нынешнем состоянии?
«Господин Хидеки Йокой, для вашей семьи будет выгодно, если вы будете
 вести дела с нами. Ваше тело больше не протянет. Если вы умрете до 
того, как ваш план удастся, то у вашей семьи не будет шансов вернуть 
былую славу. У двух твоих сыновей точно не будет шансов». небрежно 
сказал Камеда Масао.
Глаза Хидеки Йокои засияли. Что этот человек имеет в виду? Неужели он что-то знает?
«Я хотел бы поговорить с этим господином наедине». сказал Хидеки Ёкои.
Начальник тюрьмы подумал немного и вышел. Хидеки Йокои — магнат, и 
даже если его госпитализировали в тюремную больницу, у него были особые 
привилегии.
«Господин Камеда, что вы имеете в виду?»

    
  





  


  

    
      «Господин Йокои, когда-то вы были величайшим магнатом недвижимости в 
Японии и владели лучшими объектами по всему миру. Ваша семья тоже 
когда-то была в центре внимания. Но несколько лет назад экономика Японии
 рухнула. Рынок акций и недвижимости сильно пострадал, и цены упали. 
Цены упали более чем на 100%. Чем ты богаче, тем больше убытков ты 
понес». Камеда Масао сказал с улыбкой.
Хидеки Йокои когда-то стоял на вершине пирамиды и был недосягаем для 
Камеда Масао. Но теперь он был стариком, лежащим на больничной койке. 
Хотя он не обанкротился, активы его семьи уменьшились. С другой стороны,
 Камеда Масао стал мультимиллионером и лидером в своей отрасли.
«Ты здесь, чтобы насмехаться надо мной?!» спросил Хидеки Йокои.
«Нет. Если честно, я равняюсь на тебя. Вы можете владеть имуществом 
по всему миру, и я должен учиться у вас. Но в настоящее время все ваши 
активы в Японии арестованы банком, а вся прибыль от вашей компании 
забрана кредиторами. Семья Ёкои, возможно, и не распалась, но у ваших 
сыновей нет шансов стать главой семьи».
Такова была судьба семьи, в которой только один человек поддерживает 
остальных членов семьи. Чтобы сделать семью могущественной, Хидэки Ёкои 
привлек всех своих родственников. Но в конце концов, контроль над семьей
 может перейти в чьи-то другие руки.
«Раз вы знаете, что дела у моей семьи идут неважно, почему вы все еще
 хотите иметь со мной дело? Даже если я смогу получить прибыль, банки 
все равно заберут ее. Что я могу оставить своим сыновьям?»
«Киико Накахара — ваша дочь? Жаль, что она не носит вашу фамилию, 
Ёкои. Вы передали ей все свои зарубежные активы, но подумали ли вы о 
чувствах своих сыновей? Я думаю, вы также хотите оставить сыновьям часть
 активов, чтобы они могли вернуться. Но что, если Киико Накахара не 
захочет возвращать деньги вашим сыновьям?».
Худые руки Хидеки Ёкои крепко сжимали белые простыни. Это беспокоило его больше всего.
Но он еще не умер. Никто не может отнять у него деньги!
«Это значит, что у вас есть способ помочь мне оставить мои активы моим сыновьям?»
«Конечно. На основании вашего ипотечного договора с банками, ваша 
недвижимость, компании и личные активы будут арестованы банками. Скоро 
банки узнают, что часть ваших активов была выведена незаконно. У меня 
есть способы законно оставить сумму денег двум вашим сыновьям. Но мне 
нужно, чтобы вы убедили Киико Накахару продать нам Эмпайр-стейт-билдинг и
 прекратить незаконную передачу активов». сказал Камеда Масао.
«О? Как вы собираетесь это сделать?»
«Человек, который попросил меня поговорить с вами, — мой партнер. У 
нас есть компания под названием «Шестое чувство». В настоящее время 
компания котируется на Nasdaq, а рыночная стоимость нашей компании вчера
 составила более 2 миллиардов долларов США!»
Камеда Масао также не ожидал, что акции Sixth Sense так сильно 
вырастут. Рост даже больше, чем у тех интернет- и технологических акций.
 Он наконец-то понял, почему Фэн Юй сказал, что они понесли убытки от 
листинга. Если бы они выпустили меньше акций во время запуска и 
выпускали их партиями, компания привлекла бы больше средств.
Хидеки Йокои был удивлен. Он никогда раньше не слышал о компании 
«Шестое чувство». Рыночная стоимость этой компании составляет более 2 
миллиардов долларов США?!
«Господин Фэн сказал, что он может позволить компании нанять обоих 
ваших сыновей в качестве одного из руководителей высшего звена. Один из 
них будет курировать рынок Европы, а другой — рынок США. Поскольку они 
входят в состав высшего руководства, мы наградим их некоторыми акциями. 
Стоимость акций достаточна для того, чтобы ваши сыновья могли безбедно 
жить до конца своих дней. Возможно, они не достигнут того же уровня, что
 и вы во время своего расцвета, но для них не будет проблемой стать 
небольшим магнатом».
Камеда Масао произнес эти слова с гордостью. Он чувствовал, что 
оказывает благотворительную помощь бывшему магнату недвижимости номер 
один. Это было великолепное чувство!
Хидеки Ёкои закрыл глаза и не произнес ни слова. Камеда Масао терпеливо ждал, сидя на стуле.
Он знал, что Хидеки Ёкои по-прежнему заботится о своих сыновьях и внуках. Он примет это условие.
Через некоторое время Хидеки Ёкои открыл глаза. «Сколько акций вы все можете дать моим сыновьям? Я хочу знать точную цифру».
«Каждый из них получит акции на 10 миллионов долларов США!» Камеда 
Масао показал один палец. «Мы также купим акции Empire State Building, 
исходя из рыночной стоимости».
Камеда Масао говорил Хидеки Йокои, что кроме покупки ваших акций 
Empire State Building, мы дадим вам дополнительные преимущества.
«Если я могу позволить господину Фенгу потратить меньше денег на 
покупку «Эмпайр Стейт Билдинг», может ли он дать моим сыновьям больше 
акций?».
Киико Накахара и ее муж использовали множество лазеек, чтобы 
перевести собственность Хидеки Йокои на свое имя. Но Хидэки Ёкои не 
принял против них защитных мер? Хотя Киико Накахара была его дочерью, 
она не разделяет его фамилию. Он также недолюбливает своего зятя. Как 
могло случиться, что он не принял против них мер защиты?
Камеда Масао не ожидал, что Хидэки Ёкои задаст ему этот вопрос. 
Отдать акции «Шестого чувства» сыновьям Хидэки Ёкои предложил он сам. 
Когда Фэн Юй позвонил ему накануне, Фэн Юй планировал предоставить 
сыновьям Хидэки Ёкои денежную сумму через счет в швейцарском банке.
Но Камеда Масао отказался от этой идеи, так как считал, что это будет
 небезопасно. Лучше было бы завербовать сыновей Хидеки Йокои в компанию 
«Шестое чувство». У сыновей Хидеки Йокои был опыт управления и связи. 
Это было бы более привлекательно, чем дать им сумму денег. Они также 
могли бы использовать семью Йокои для помощи компании «Шестое чувство».
Конечно, Камеда Масао не сказал Фэн Юю о другой выгоде. В будущем, 
если его семья захочет заняться политикой, он сможет использовать людей 
Ёкои в правительстве.
Фэн Юй согласился с предложением Камеды Масао и похвалил его. Если 
Камеда Масао сможет помочь Фэн Юю сэкономить больше денег при покупке 
Эмпайр Стейт Билдинг, Фэн Юй вознаградит его.
«Господин.
Ёкои, если ты сможешь это сделать, господин Фэн наверняка 
согласится. А ты пока поспрашивай о компании «Шестое чувство». Вот моя 
визитная карточка. Я буду ждать вашего звонка».
Выйдя из тюрьмы, Камеда Масао сразу же позвонил Фэн Юю. Фэн Юй был 
вне себя от радости. Он пообещал Камеда Масао, что если он успешно 
приобретет Эмпайр-стейт-билдинг, то переименует здание штаб-квартиры 
«Шестого чувства» в Камеда-билдинг!
Камеда Масао был в восторге. Назвать здание фамилией своей семьи было большой честью. Он будет гордиться своими предками!
В прошлом Камеда Масао намекнул Фэн Юю, что хочет переименовать 
здание. Фэн Юй также знал, о чем он думал. Но Фэн Юй не хотел легко 
уступать ему. Он пытался использовать переименование здания в качестве 
награды для Камеда Масао, и это отличная возможность. В конце концов, 
это здание принадлежит компании «Шестое чувство», и Фэн Юй может 
изменить название здания в любое время, когда захочет.

    
  





  


  

    
      «Фэн, ты знаешь, что ко мне обратилась очень известная биржевая 
компания с предложением о сотрудничестве?» взволнованно сказал Кириленко
 Фэн Юю.
«Что это за компания?» Фэн Юй слышал о большинстве финансовых 
учреждений и компаний. Ему также было интересно, что за компания 
обратилась к Кириленко.
«Stratton Oakmont. Их босс появлялся в журнале». с гордостью ответил 
Кириленко. Вы видели? Этот американец знает, что у меня есть деньги, и 
намеренно хочет работать со мной.
Страттон Окмонт? Фэн Юй был озадачен. Он не слышал об этой компании в
 своей прошлой жизни. Значит, в настоящее время это не очень 
значительная компания, и в будущем она не вырастет. Может быть, эта 
компания — одна из тех маленьких неизвестных компаний, которые втихую 
делают большие деньги?
«Кто их босс?» Поскольку босс компании уже появлялся в журнале, он должен быть известным.
«Джордан», — сказал Кириленко по-английски.
«Кто? Джордан? Этот баскетболист?» Самый дорогой баскетболист должен 
был раньше появляться в журнале. Но когда это Джордан руководил биржевой
 фирмой? Даже если он и открыл биржевую фирму, она, несомненно, 
закроется.
«Нет. Я уже слышал об этом баскетболисте. Этот Джордан — Джордан 
Белфорт. Журнал дал ему прозвище. ‘Волк с Уоллстрит’. Леннон также 
говорит, что этот человек компетентен. Он заработал 12 миллионов 
долларов США за 3 минуты!».
Кириленко почувствовал гордость от того, что такой человек, как 
Джордан Белфорт, хочет работать с ним. Он решил завербовать его или, по 
крайней мере, сделать своим партнером. Он надеялся, что в будущем журнал
 назовет его «Белым медведем Уолл-стрит»!
Фэн Юй был потрясен. Волк с Уолл-стрит!
Этот человек пользовался дурной славой. В прошлой жизни Фэн Юя о его жизни даже сняли фильм.
Но этот человек был мошенником! Он получил все свои деньги незаконным путем.
Его компания рекомендовала неизвестные и дешевые акции, а затем обманным путем заставляла людей покупать эти акции.
Но то, что делал Джордан Белфорт, противоречило закону.
Те, кого он обманул, сообщили в полицию. Даже когда он находился под
 следствием, он все равно использовал мошеннические способы, чтобы 
получить листинг обувной компании и получить более 2 миллиардов долларов
 США прибыли.
Джордан Белфорт также был наркоманом и увлекался женщинами. 
Проституток видели входящими и выходящими из его офиса в рабочее время.
В конце концов, Джордан Белфорт был пойман законом и обвинен в 
отмывании денег, мошенничестве и манипулировании фондовым рынком. Он до 
сих пор должен вернуть все деньги, которые он надул.
Джордан Белфорт был гениален, но он использовал свои таланты не по назначению.
Его можно считать способным человеком, и Фэн Юй считает, что 
Кириленко мог бы получить большую прибыль, если бы работал с Джорданом 
Белфортом. Но все эти доходы будут получены незаконным путем.
Фэн Юй посмотрел на Кириленко и серьезно сказал: «Брат Ки, если ты 
мне доверяешь, даже не имей никаких дел с этим человеком. Не слушай его.
 Он может быстро заработать деньги, но метод, который он использовал, 
незаконен. Вы не будете знать, когда он потянет вас вниз. Мы можем 
зарабатывать деньги законными способами, и он нам не нужен».
Кириленко недовольно ответил: «А американцы использовали законные способы инвестирования в Россию?».
«Брат Ки, если кто-то даст тебе по морде, должен ли ты в ответ дать ему по морде?».
«Конечно, нет».
Фэн Юй почувствовал облегчение, услышав ответ Кириленко.
«Я буду бить его до тех пор, пока он не попросит прощения!» гордо ответил Кириленко.
Фэн Юй: «……» Черт. Я забыл, что он русский!
«Брат Ки, ты хочешь стать тем, кого ты презирал? Ты презираешь тех 
американцев, которые использовали незаконные способы, чтобы заработать 
деньги в России. Но если ты станешь таким же, как они, что ты скажешь 
своим детям, если они спросят тебя в будущем? Мы можем захватить 
финансовый рынок США и обычными средствами. Зачем ты хочешь создать себе
 проблемы?»
Фэн Юй хотел сказать Кириленко, что он не будет мешать ему 
использовать незаконные средства для заработка денег в России. Связи его
 отца смогут защитить его.
Но у него будут проблемы, если он сделает это в США. Возможно, в 
этот раз ему удастся избежать наказания, но в будущем он, возможно, не 
сможет въехать в США.
Кириленко спросил: «Если я не могу нанять Джордана Белфорта, то могу ли я работать с ним?».
«Ни в коем случае! Если вы настаиваете, я не буду вас останавливать. Но почему вы хотите работать с мошенником?».
Кириленко вздохнул. «Хорошо. Я послушаю вас. Я также не хочу, чтобы 
меня называли мошенником с Уолл-стрит. Нанять хороших брокеров не так-то
 просто».
«Вы можете просто нанять специализированных биржевых брокеров. Вы 
также не будете инвестировать в сырьевые товары, иностранную валюту или 
золото». Нанять универсального брокера было нелегко. Но нанять брокеров,
 специализирующихся на фондовом рынке, не должно быть проблемой.
«Хорошо. О, как там Эмпайр Стейт Билдинг? Вы сказали мне, что решите этот вопрос». спросил Кириленко.
«Все идет гладко. Ждите хороших новостей. Мы сможем приобрести 
Эмпайр-стейт-билдинг в течение 3 месяцев. Нам нужно будет 
отремонтировать здание и превратить его в выдающуюся 
достопримечательность Нью-Йорка». Это было знаковое здание Америки, и 
оно будет принадлежать китайцу и русскому. Фэн Юй задается вопросом, как
 об этом напишут американские СМИ. Китайский бизнесмен вторгается в США,
 или Россия начинает экономическую войну с США?
«Сколько мне нужно заплатить?»
Фэн Юй нахмурился, увидев обеспокоенное выражение лица Кириленко. «У вас недостаточно средств?»
«У меня с собой только несколько сотен миллионов долларов США. Но я 
намерен вложить все свои деньги в фондовый рынок. Интересно, стоит ли 
мне отложить какую-то сумму на это здание?».
«Сначала я заплачу за вас, а вы сможете вернуть деньги после того, как продадите свои акции». ответил Фэн Юй.
Кириленко рассмеялся: «Фэн, ты мой лучший друг. Я решил вложить это 
программное обеспечение для анализа фондового рынка в нашу компанию по 
производству программного обеспечения в Китае. Мы будем зарабатывать 
деньги вместе».
Фэн Юй рассмеялся. Вы отправили большинство своих 
инженеров-программистов в Китай, и ваши нынешние сотрудники не в 
состоянии продолжать работу над этим программным обеспечением.
Тем не менее, это программное обеспечение — прибыльный бизнес.
«Отлично. Я дам вам разумную оценку этого программного обеспечения и не воспользуюсь вами. Эх, куда ты идешь?»
«А? Этот мошенник Джордан пытался обмануть меня. Я не позволю ему так
 легко отделаться. Я позову людей, чтобы проучить его!». Кириленко 
выбежал из офиса. Фэн Юй предчувствовал, что у Джордана Белфорта не 
будет хорошего конца.

    
  





  


  

    
      «Алло? Стив? Меня зовут Фенг. Я вернусь в Китай примерно на 3 месяца, чтобы провести исследование рынка».
Балмер был ошарашен. Вы думаете, я не знаю, что вы хотите вернуться в Китай? Исследовать рынок? Вы считаете нас идиотами!
«Хорошо. Я напишу вам по электронной почте, если вы нам понадобитесь».
Был уже почти конец декабря, и Рождество не за горами. Рождество — 
важный праздник в США. Но Фэн Юй не был заинтересован в этом. Он просто 
хотел провести Новый год в Китае.
Вопрос о владении Эмпайр-стейт-билдинг все еще не был решен. Но 
Хидеки Йокои использовал свои меры, чтобы вернуть контроль над зданием. 
Еще через один-два месяца здание будет готово к сделке. Дональд также 
подал в суд на двух долгосрочных арендаторов, и он сказал Фэн Юю, что 
уверен в том, что выиграет дело. Эти арендаторы будут вынуждены 
прекратить договор аренды.
Фэн Юй не стал вмешиваться во все это. Он был заинтересован только в приобретении здания. Даже ремонт он оставит Дональду.
Кириленко также необходимо вернуться в Москву, чтобы уладить 
некоторые дела. Ему также необходимо подготовить средства для новой 
компании по производству программного обеспечения. Елена также вернулась
 в Москву вместе с Кириленко. С другой стороны, Фэн Юй улетел обратно в 
Гонконг.
«Брат Фэн, ты наконец-то вернулся. Нравится ли тебе время, проведенное в США?» Ли Цзэкай обнял Фэн Юя.
«Там так скучно. Но я должен был поехать туда, чтобы сначала провести
 исследование. В будущем я намерен открыть там филиалы и заводы».
Фэн Юй не лгал, когда говорил это. Он считал, что сейчас самое 
подходящее время для выхода на рынок США. У AIWA был завод в США, и 
компания Wind and Rain Electronics, производящая бытовую технику, также 
должна была открыть там свои заводы. Фэн Юй также хотел вернуть контроль
 над каналами сбыта в США.
Для Фэн Юя было опасно позволить семье Фу полностью контролировать 
продажи его продукции. Если бы возникли какие-либо проблемы с 
дистрибьюторскими сетями семьи Фу, у него не было бы возможности 
устранить проблему.
Конечно, Фэн Юй и сейчас будет работать с семьей Фу. Но ему нужно разделить рынки Европы, США и Азии.
Создание фабрик в США может быть дорогостоящим, но Фэн Юй сэкономит на транспортировке и налогах на импорт.
Фэн Юй обсудил это с Фу Гуанчжэном, и Фу Гуанчжэн понял его решение. В
 любом случае, у Фу Гуанчжэна все еще есть акции в этих компаниях, и он 
все еще мог заработать деньги.
«Брат Фэн, ты пробовал блондинок в США?» спросил Ли Цзэкай с развратной улыбкой.
Фэн Юй взглянул на Ли Цзэкая. Этот идиот был таким же, как и слухи. 
Ему просто нравится пробовать женщин разных национальностей по всему 
миру. Фэн Юй узнал от Фу Гуанчжэна, что Ли Цзэкай снова сменил девушку.
Но Фу Гуанчжэн не имел права смеяться над Ли Цзэкаем. Он был таким 
же, как и он. Он сказал, что это преимущество старшего брата. Их отцы 
строги со старшим сыном и не очень-то ограничивают их.
«Брат Фэн, ты действительно не знаешь, как наслаждаться жизнью. Что 
толку зарабатывать столько денег, если ты не умеешь ими наслаждаться?» 
Ли Цзекай покачал головой. Фэн Юй отличался от всех, кого он знал.
Ли Цзекай задумался над этим. Возможно, это потому, что все они были 
богатыми людьми второго поколения, а Фэн Юй был богатым человеком 
первого поколения.
«Моя цель — превзойти твоего отца». Фэн Юй сказал это, а Ли Цзекай промолчал.
Хмф, ты смеешь смеяться надо мной?! Как я могу превзойти твоего отца, если буду просто наслаждаться жизнью?
«О, супермаркет Тай Хуа открыл еще несколько гипермаркетов. Некоторые
 места не подходят для открытия гипермаркетов. Поэтому мы открываем там 
только супермаркеты». Ли Цзэкай сменил тему.
Ли Цзекай был не очень доволен тем, что сказал Фэн Юй. Кто был его 
отцом? Супермен Ли! Самый богатый человек в Азии. Фэн Юй хочет превзойти
 своего отца? Хотя активы Фэн Юя росли, активы его отца также 
увеличиваются.
«Сколько гипермаркетов и супермаркетов у нас сейчас?» спросил Фэн Юй.
«36 гипермаркетов и 14 супермаркетов.
В следующем месяце откроются еще 2 супермаркета».
Фэн Юй нахмурился. Темпы расширения оказались быстрее, чем он ожидал.
 При таких темпах через 2 года у них будет более 100 гипермаркетов и 
супермаркетов.
«Есть ли какие-нибудь дивиденды в этом году?» спросил Фэн Юй.
Ли Цзекай покачал головой. «Мы вложили всю нашу прибыль обратно в 
бизнес, и мы все еще должны банкам. Мы не получим никаких дивидендов ни в
 следующем году, ни в ближайшие 3-5 лет».
Фэн Юй кивнул. Он знал, что такое может случиться на начальном этапе 
расширения. Некоторые из их супермаркетов могут оказаться неприбыльными,
 не говоря уже о гипермаркетах. Если они не получат банковские кредиты, 
им придется замедлить расширение.
Но после первых нескольких лет корпорация Tai Hua Supermarket Corporation будет приносить высокую прибыль.
«Открыли ли Carrefour и Walmart свои филиалы в Китае?» У этих двух 
компаний огромные средства, и если они выйдут на китайский рынок, то 
замедлят планы расширения Tai Hua Supermarket.
«Carrefour» открыл филиал, а Walmart готовится открыть филиал через 
несколько месяцев. Эти две компании получили от нас места для размещения
 филиалов. Но цены, которые они предложили, были намного выше, чем у 
нас». Ли Цзэкай и Фу Гуанчжэн внимательно следили за этими двумя 
компаниями.
«Что мы будем делать? Позволим им открыть больше филиалов или……».
«Конечно, нет. Мы решили окружить их и подавить. Мы увеличим наши 
рекламные усилия в филиалах тех же городов. Мы будем продвигать наш 
бренд как китайский доморощенный бренд. Мы также будем использовать 
средства массовой информации, чтобы атаковать их репутацию и бренды. Не 
волнуйтесь. Мы не будем придумывать истории. Мы будем сообщать только 
правду».
Эта идея принадлежала Фу Гуанчжэну. Супермаркет его семьи был 
атакован таким же образом в Юго-Восточной Азии и понес огромные убытки. К
 счастью, его отец смог быстро среагировать и вовремя уйти с рынка 
Юго-Восточной Азии, чтобы остановить потери.
«А что насчет других супермаркетов в Китае? Они представляют для нас угрозу?»
«Нет!
Они могут хорошо работать в своих регионах, но их деятельность 
ограничивается городами 3-го или 4-го уровня. Ни один супермаркет не 
может конкурировать с нами в городах первого и второго эшелонов. Ни одна
 местная компания-супермаркет не осмелится выступить против нас!» гордо 
ответил Ли Цзекай.
Все компании, которые стояли перед супермаркетом Тай Хуа в прошлом, 
понесли огромные убытки. Теперь супермаркет «Тай Хуа» прочно занял рынки
 городов высшего уровня, таких как Пекин и Шанхай, и городов второго 
уровня.
Ни одна из других компаний супермаркетов не может сравниться даже с 
десятой частью средств и масштабов Tai Hua Supermarket. Как они могут 
противостоять «Супермаркету Тай Хуа»?
Фэн Юй улыбнулся. Супермаркет Тай Хуа захватит весь китайский рынок…….

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вернулся в Пекин из Гонконга через 3 дня. Он был в Гонконге, 
чтобы посетить семью Фу, семью Ли и консалтинговую компанию «Ветер и 
дождь». Кроме посещения этих мест, у него не было других дел в Гонконге.
Фэн Юй спешил вернуться в Пекин, потому что ему нужно было создать 
компанию Lenovo Kingsoft Software Company. Ему нужно подтвердить свои 
инвестиции.
Lenovo, Kingsoft и компания Кириленко по разработке программного 
обеспечения будут создавать компанию вместе. Эти компании объединят 
своих инженеров-программистов, продукты и средства в этой новой 
компании. Фэн Юй предоставит только некоторые средства и идеи.
Фэн Юй смог предоставить больше всего средств для этой новой компании, и никто не возражал против его доли акций.
«Менеджер Фэн. Позвольте представить вам Цю Боцзюня. Он основатель 
Kingsoft и эксперт в области кодирования. Он лучший инженер-программист в
 Китае. Это Лэй Дачжун. Он генеральный директор Beijing Kingsoft. 
Это……». Лю Чуаньчжи представил Фэн Юю несколько человек.
«Привет всем. В будущем мы станем одной большой семьей». Фэн Юй рассмеялся, поприветствовав всех.
«Вы менеджер Фэн? Вы тот, кто предложил улучшения в WPS? Кто научил вас этому? Какую школу вы закончили?» спросил Цю Боцзюнь.
«Я не изучал программирование или программное обеспечение. Я сделал 
эти предложения, основываясь на точке зрения пользователя. Разве вы все 
не думаете, что после решения предложенных мною проблем наше офисное 
программное обеспечение будет улучшено? Функции нашего программного 
обеспечения будут намного лучше, чем у Microsoft Office».
Лю Чуаньчжи добавил. «Возможно, вы не знаете, но менеджер Фэн также является директором Microsoft».
Лэй Дачжун вскрикнул, потрясенный. «Какой компании? Microsoft? Этой компании по производству программного обеспечения в США?»
Фэн Юй рассмеялся и ничего не сказал.
«Сколько Microsoft в этом мире?» Лю Чуаньчжи был полон уважения к Фэн
 Юю. Он также не понимал, как Фэн Юй мог внезапно стать директором 
Microsoft. Он знал, что Фэн Юй владеет большим количеством акций 
Microsoft.
Но владеть акциями компании — это совсем другое, чем быть директором.
Все в комнате смотрели на Фэн Юя с восхищением. Даже те, кто смотрел на Фэн Юя свысока, смотрели на него с уважением.
Неудивительно, что этот молодой человек смог предложить улучшения в 
их программном обеспечении. Он — директор Microsoft. Все в комнате 
должны были признать, что Microsoft находится на другом уровне, если 
сравнивать их технологические возможности, рост и масштаб компании.
«Я всего лишь инвестор. Все вы будете теми, кто сможет сделать это программное обеспечение успешным». ответил Фэн Юй.
«Менеджер Фэн слишком скромен. Мы будем усердно работать вместе, 
чтобы принести честь китайской индустрии программного обеспечения. 
Господин Кириленко не может присоединиться к нам сегодня. Но я говорил с
 ним по телефону. Наше совместное предприятие будет называться Lenovo 
Kingsoft Software, дочерняя компания корпорации Lenovo. В Москве будет 
создан филиал компании, который будет называться Lenovo Kingsoft Moscow 
branch Company. Она будет являться частью Lenovo Kingsoft Software. 
Большинство российских инженеров будут работать в этой филиальной 
компании».
«Теперь давайте распределим наши задачи. Разработка WPS и других 
офисных программ будет вестись в Пекине. Москва сосредоточится на 
программном обеспечении для анализа фондового рынка. Операционную 
систему и антивирус обе стороны будут разрабатывать вместе. Мы обсудим 
это снова, когда у нас появятся новые идеи».
Фэн Юй кивнул. WPS и программное обеспечение для анализа фондового 
рынка смогут быстро принести прибыль, за ними последует антивирусное 
программное обеспечение. Операционной системе ПК было труднее всего 
добиться успеха. Но если они добьются успеха, Lenovo Kingsoft станет 
главным конкурентом Microsoft.
«Это 4-стороннее сотрудничество, и мы будем пропорционально 
распределять доли, исходя из наших индивидуальных инвестиций. Продукты, 
технологии и т.д. были оценены и будут использованы в качестве 
инвестиций в компанию. Стартовый капитал этой компании составит 100 
миллионов долларов США. Корпорация Lenovo вложит 20 миллионов долларов 
США в технологии и продукты.
Их доля в компании составит 24%. Компания Moscow Bear Software 
инвестирует свои технологии, продукты и 20 миллионов долларов США. Они 
получат 27% доли компании. Фэн Юй инвестирует 55 миллионов долларов США и
 3 этажа офисных помещений в здании Wind and Rain. Ему будет 
принадлежать 38% акций компании». Лю Чуаньчжи продолжил.
Вложенная Фэн Юем сумма составила более 50% капитала. Но его доля 
акций составляет всего 38%. Это произошло потому, что у Фэн Юя нет 
инженеров и продукции. Но Фэн Юй не возражает.
Если удастся собрать так много лучших инженеров-программистов, 
потенциал этой компании будет большим, и прибыль будет намного выше, чем
 та, которую вложил Фэн Юй.
В офисном здании Фэн Юй все еще есть 3 этажа пустых офисных помещений, и он мог бы использовать их по максимуму.
Пропорции акций все еще не были подробно описаны. Например, акции 
компании Kingsoft принадлежат не только Цю Боцзюню. Процент все равно 
придется разделить в соответствии с акционерами Kingsoft. Все акционеры 
Kingsoft создадут компанию Kingsoft Management для управления акциями 
новой компании. Цю Боцзюнь является крупнейшим акционером этой 
управляющей компании, а Лэй Дацзюнь, другие акционеры и инженеры также 
будут владеть некоторыми акциями. Благосостояние инженеров-программистов
 Цю Боцзюня намного лучше, чем у Lenovo.
«Мы обсудили и установили пропорцию акций этой новой компании по 
производству программного обеспечения. Есть ли кто-нибудь, кто не 
согласен с таким порядком? Нет? Хорошо. Сейчас мы будем обсуждать 
кандидатов в высшее руководство Lenovo Kingsoft. Я буду председателем 
этой компании. Это решают менеджер Фенг и господин Кириленко. Совет 
директоров будет состоять из Кириленко, Мозгова, Фэн Ю, Цю Боцзюня, Лэй 
Дацзюня, Чжу Линаня и меня. Всего в совете директоров будет 7 членов. В 
наблюдательном комитете будет 5 членов. Все согласны с этим?» спросил Лю
 Чуаньчжи.
Это решение было принято.
Все три стороны будут иметь по 2 человека в совете директоров, а 
председателем является Лю Чуаньчжи. Члены комитета по мониторингу 
назначаются Фэн Юем. Фэн Юй также был главой этого наблюдательного 
комитета.
Через 3 дня Кириленко, Мозгов и остальные прибыли в Пекин и подписали
 контракт. Компания Lenovo Kingsoft Software Company была официально 
создана.
Совет директоров принял решение о ключевых назначениях в компании. Лю
 Чуаньчжи будет председателем компании. Чжу Линань был назначен 
генеральным директором компании. Цю Боцзюнь, Лэй Дацзюнь и Мозгов будут 
заместителями председателя. Мозгов также возглавит московский филиал.
Также были приняты решения по персоналу среднего звена. Что касается 
сотрудников низшего звена, то решение будут принимать руководители 
соответствующих отделов. Цю Боцзюнь и остальные заинтересовались, почему
 Фэн Юй был только директором, ведь он вложил столько денег в эту 
компанию. В его обязанности входил только контроль за финансами.
Этот управляющий Фэн отличался от всех остальных. Возможно, богатые люди странные, и никто не может их понять.

    
  





  


  

    
      «Нана, кто-то ищет тебя на улице. Он очень симпатичный». сказала 
соседка по комнате в общежитии для аспирантов. На протяжении всего 
семестра многие парни ждали Ли На возле их общежития.
«Мне еще нужно написать диссертацию». Ли На ответила, не поднимая глаз. Ее не интересовали эти люди.
«Он сказал, чтобы я передала тебе это и сказала, что ты спустишься 
вниз, чтобы встретиться с ним». сказала соседка Ли На и передала Ли На 
пачку конфет «Белый кролик». «Этот красавчик довольно интересный. 
Неужели он думает, что наша Нана еще ребенок? Сладости «Белый кролик»? 
Nana…… Эх, куда это ты собралась?»
Ли На выбежала из своей комнаты прежде, чем ее соседка успела 
закончить разговор. Она даже не надела пальто и побежала вниз по 
лестнице в тапочках.
«Эх, кого же ждет этот красавчик?» прошептала девушка своей подруге возле общежития.
«Почему бы тебе не пойти и не спросить?» пошутила ее подруга.
«Нет. Почему бы тебе не пойти и не спросить?»
«Хорошо. Я пойду. Eh, eh, eh…… Человек, которого он ждет, уже здесь». разочарованно сказала девушка.
Фэн Юй стоял у входа в общежитие Ли На. Когда он увидел Ли На, выходящую из общежития, он подбежал и обнял ее.
Ли На слегка ударила Фэн Юя в грудь. «Почему ты не позвонила мне, 
когда вернешься?» Когда Ли На увидела пакет с конфетами «Белый кролик», 
она поняла, что это, должно быть, Фэн Юй.
«Я был занят последние два дня. Я уладил все свои дела и пришел сюда,
 чтобы увидеть тебя. Я пытался дозвониться до тебя, но твой телефон 
выключен». Фэн Юй посмотрел на Ли На.
«Ах, я готовился к экзаменам и писал диссертацию и забыл, что 
выключил телефон. Почему ты не позвонила мне в общежитие?» ответила Ли 
На.
«Почему ты не надела пальто? Здесь холодно. Надень вот это». Фэн Юй 
тут же снял пальто и помог Ли На надеть его. Он не мог вспомнить номер 
телефона ее общежития и быстро поцеловал Ли На в лоб, чтобы отвлечь ее.
Ли На огляделась вокруг и тихо сказала. «Что ты делаешь? Вокруг так много людей».
«То есть я могу делать это, когда вокруг никого нет?» пошутил Фэн Юй. «Что ты хочешь съесть позже?»
«Я хочу поесть сычуаньской вареной рыбы. Подожди здесь. Я пойду переоденусь». Ли На вернула пальто Фэн Юю.
«Эх, Ли На, почему ты опять вернулась?» спросила соседка Ли На. Неужели Ли На отвергла этого парня?
«Я здесь, чтобы забрать пальто». ответила Ли На и начала расчесывать волосы, после чего завязала их в хвост.
Завязав волосы, Ли На надела пальто и туфли и побежала вниз по лестнице.
Соседка Ли На все еще была в шоке. Она впервые видела Ли На такой взволнованной.
А? Может ли тот красивый парень внизу быть парнем Ли На? Тот, который уехал в США?
Они были аспирантами и учились на разных факультетах. Соседка Ли На 
по комнате не знала ее раньше, и она не встречала Фэн Юя раньше. Она 
завидовала Ли На, что у нее такой красивый парень. Ее парень все еще 
работает в США. Должно быть, он богат! Почему я не могу встретить таких 
парней, как он?!
Ли На надела пальто и шляпу, когда вновь появилась перед Фэн Юем. Фэн Юй взял ее за руку, и она замерзла.
«Почему ты не надела перчатки?» Фэн Юй крепко сжал ее руки.
«Я забыла.» Ли На рассмеялась. Она специально не надела перчатки. Она хотела почувствовать тепло рук Фэн Юя.
«Как ты можешь забыть свои перчатки? Пойдем пообедаем». Фэн Юй слегка ущипнул Ли На за нос.
Ли На блаженно улыбалась, пока Фэн Юй держал ее за руку и шел к парковке.
……
«Наш профессор очень строгий. Один из моих выпускников уже трижды 
исправлял свою диссертацию, а профессор все еще не удовлетворен».
«Правда? А как насчет твоей диссертации? Сколько раз тебе нужно вносить поправки?».
«Только один раз. Кроме того, он сказал, что мои результаты будут хорошими». с гордостью ответила Ли На.
«Wow…… Моя бабушка — лучшая». Фэн Юй рассмеялась.
«В последний раз, когда я с друзьями ходила лепить снеговиков, мы 
забыли взять морковку в качестве носа снеговика. Они использовали ветку.
 Это слишком уродливо».
«В тот день доцент чихнул, и его парик упал.
Тогда все узнали, что он носил парик. С того дня все смотрели на его волосы».
……
По дороге Ли На рассказывала Фэн Юю обо всем интересном.
Фэн Юй просто слушал и смеялся вместе с ней. Он чувствовал себя спокойно, когда Ли На была рядом с ним.
«Давненько я не смотрела фильмы». ворчала Ли На.
«Давай сходим в кино после ужина. Есть какие-нибудь хорошие фильмы?»
После ужина Фэн Юй привел Ли На в кинотеатр. Показывали только два 
фильма. Один был фильм Джеки Чана, а другой — комедия с тайваньским 
актером-ребенком Стивеном Хао Шао Веном.
«Я хочу посмотреть фильм про маленького толстячка».
В то время Хао Шао Вэнь был очень милым. Фэн Юй тоже скучал по этому 
фильму. Он купил билеты и немного закусок и пошел смотреть фильм.
В кинотеатре было не так много людей, несмотря на выходной день. Этот
 период был периодом спада в киноиндустрии. Очень мало людей ходило в 
кинотеатр смотреть фильмы. Это было не потому, что не было хороших 
фильмов. Это было связано с VCD.
Фэн Юй боролся с пиратством и снизил цены на оригинальные VCD. 
Большинство людей согласилось с ценами, и многие фильмы стали 
популярными. Но продажи билетов были не очень хорошими.
«Хахаха, этот толстяк — настоящий нарушитель спокойствия. Он постоянно подшучивает над другими».
«Ах…… Эта слепая девочка и этот старик такие жалкие. Если это ты, ты поможешь им?» Ли На прислонилась к плечу Фэн Юя и спросила.
«Я помогу, если встречу кого-то похожего на них». сказал Фэн Юй. В 
сердце он добавил еще одно предложение. Но я не буду таким, как тот 
старик. Делать добрые дела и не сообщать об этом другим. После того как 
слепая девушка вновь обрела зрение, она попала в чужие руки.
Почти в конце фильма старик пожертвовал 500 000 на медицинские 
расходы для этой слепой девушки. Но он не сказал ей, что именно он 
пожертвовал эту сумму денег. В конце концов, девушка нашла себе парня, а
 старик, раздав все свои деньги, стал бродягой.
«Если я та девушка, я не приму другого мужчину, пока не услышу голос этого старика». Ли На ответила твердо.
«Это всего лишь фильм».
«Фэн Юй, неужели у нас будет такой печальный конец?»
«Не волнуйся. Я буду хорошо относиться к тебе до конца своих дней. 
Такой печальный конец никогда не случится с нами». Фэн Юй обнял Ли На.
Фэн Юй подумал про себя. Тот, кто попытается отнять у него Ли На, должен быть готов к безумной мести!!!

    
  





  


  

    
      «Менеджер Фэн, вы вернулись? Почему вы не позвонили мне? Я могу забрать вас из аэропорта». Цзян Ваньмэн рассмеялся.
«Прекрати свои глупости. Я рада, что ты можешь увеличить продажи 
компании». Фэн Юй закатил глаза на Цзян Ваньмэна. Все люди из 
государственных предприятий умели вести беседу.
В эти дни у Ли На были экзамены, и у Фэн Юя появилось время, чтобы 
посетить «Бытовую технику ветра и дождя». Хотя Фэн Юй позволил Цзян 
Ваньмэну взять на себя управление компанией, Фэн Юй все еще беспокоился о
 ней. Он будет периодически посещать компанию.
Цзян Ваньмэн рассмеялся. «Мы все еще исследуем новые продукты. Наши 
исследования DVD достигли некоторого успеха. Если нам повезет, то через 
год мы сможем увеличить производство». Иногда исследования и разработки 
продукта зависят от удачи.
«Какова будет себестоимость продукции после увеличения производства?»
«Мы сможем контролировать себестоимость до менее чем 500 юаней!» с гордостью ответил Цзян Ваньмэн.
А? Себестоимость может быть снижена на столько? Фэн Юй вспомнил, что 
до его отъезда в США, стоимость VCD-плееров все еще была выше 500 юаней.
«В какой части у вас всех есть прорыв?»
«В основном это снижение цен на компоненты. Материалы внешнего 
корпуса стали дешевле. Мы нашли более дешевую замену для более дорогих 
компонентов. Мы научились этому у тех иностранных компаний».
Цзян Ваньмэн вынужден был признать, что они все еще не могут 
сравниться с теми иностранными компаниями по производству бытовой 
техники, хотя и получили более передовые технологии.
Когда Wind and Rain Home Appliances снизила цены на VCD-плееры и 
продала патентное разрешение другим компаниям, эти иностранные компании 
не смогли получить прибыль. Но через некоторое время эти компании нашли 
способы сократить расходы. Одним из способов было использование более 
дешевых материалов.
Эти иностранные компании смогли найти более дешевые компоненты, которые не уступали дорогим.
Хотя срок службы деталей сократится с 10-20 лет до 7-8 лет, 
DVD-плееры заменят VCD-плееры. VCD-плееры устареют примерно через 3-5 
лет, и зачем им использовать долговечные компоненты?
Цзян Ваньмэн пожалел, что не знал об этом. Он настаивал на 
использовании лучших компонентов в их VCD-плеерах. Если бы он 
использовал более дешевые альтернативы для их VCD-плееров, стоимость 
одного VCD-плеера была бы менее 300 юаней, а прибыль была бы намного 
выше.
К счастью, Цзян Ваньмэн узнал об этой мере экономии, и стоимость 
проигрывателя Super VCD удалось снизить. В будущем стоимость 
производства DVD-плееров также будет намного ниже, чем ожидалось. Это 
будет полезно для сбыта DVD-плееров.
Фэн Юй наконец-то понял, почему в его прошлой жизни VCD-плееры 
продавались по 300 юаней. Те VCD-плееры были сделаны из некачественных 
материалов и не могли прослужить больше года.
«Вы все еще должны обратить внимание на качество нашей продукции. Я 
не хочу, чтобы наша продукция ломалась через несколько месяцев после 
продажи. Вы разработали какие-нибудь новые функции?»
«Мы не пойдем на компромисс в отношении качества. Наши VCD-плееры 
прослужат как минимум несколько лет. В настоящее время мы разработали 
две новые функции, и они будут включены в нашу последнюю модель плееров.
 Первая — это функция памяти. Эта функция позволит пользователю 
продолжить воспроизведение с того места, где он остановился в последний 
раз. Но она может записать только одну временную метку. Другая функция 
позволит пользователю перейти к точной временной метке на VCD, используя
 пульт дистанционного управления. VCD начнет воспроизведение с временной
 метки, введенной пользователем».
Фэн Юй был рад узнать, что эти две функции были разработаны успешно. 
Эти две функции позволят им быть на шаг впереди своих конкурентов.
«Хорошо. Таким образом, наши проигрыватели Super VCD будут и дальше 
опережать конкурентов. Но этого недостаточно. Вы все должны подумать о 
новых функциях или изобретениях».
Цзян Ваньмэн посмотрел на Фэн Юя. «Какое новое изобретение?
» Они все еще исследовали и разрабатывали DVD-плеер. Как они могут найти время для исследования новых продуктов?
«Какие бытовые приборы сейчас являются самыми продаваемыми на рынке?» напомнил ему Фэн Юй.
«Компьютеры? У нас нет опыта в производстве компьютеров. Однако мы 
можем покупать комплектующие у других людей и собирать сами. Но разве у 
вас нет акций Lenovo?». Цзян Ваньмэн был озадачен, почему менеджер Фэн 
хочет, чтобы он конкурировал с Lenovo.
«Я не прошу вас производить ПК. Знаете ли вы, как произвести простую обучающую машину?»
«Я думал, что Маленький Тиран производит Обучающую Машину. Наш бренд 
«Ветер и дождь» не продает этот продукт». Продажи Обучающей Машины 
падали. Большинство людей перешли на персональные компьютеры, и теперь 
все меньше людей покупали Обучающие Машины.
ПК были мощнее, чем обучающие машины, и имели больше функций. Кроме 
того, ПК Lenovo был более продвинутым и более дешевым, чем раньше. 
Теперь он стоил всего 8 000 юаней!
«Я прошу вас использовать функции Обучающей машины в нашем Супер VCD.
 Вы поняли?» Фэн Юй посмотрел на Цзян Ваньмэна с видом «ты такой тупой».
«Включить функции Обучающей Машины в Супер VCD плееры? Как мы это 
сделаем? Добавить новую материнскую плату внутрь?» пробормотал Цзян 
Ваньмэн.
«Почему мы не можем этого сделать? Если проигрыватели Super VCD 
позволят детям учиться печатать и играть в игры, как вы думаете, продажи
 улучшатся?»
«Должны улучшиться. Будет выгоднее купить один продукт с двумя функциями. Это также сэкономит место. Но никто еще так не делал».
«Когда мы продавали наши VCD-плееры, до этого тоже никто не 
додумался. У нас есть то, чего нет у других, и по качеству мы 
превосходим других. Даже люди былых времен знают об этом». Фэн Юй 
покачал головой с разочарованным видом.
«А как насчет игр? Создать в наших плеерах слот для игровых картриджей?»
«Ты знаешь о компьютерных играх? Как игры для ПК работают на компьютерах?»
«Оптический привод. Теперь я понимаю.
Вы хотите сказать, что мы можем хранить игры на компакт-дисках! 
Таким образом, нам нужно будет только создать порт для их джойстиков, а 
сам проигрыватель не сильно увеличится в размерах. Внешний дизайн также 
не будет сильно изменен. Менеджер Фэн, вы гений!»
Фэн Юй взглянул на Цзян Ваньмэна уголком глаза. Конечно, я гений. 
Цзян Ваньмэн был хорош в технических навыках. Но его мышление не было 
достаточно гибким. Чжун Цинсянь был намного лучше его в этом плане.
Посмотрите на Чжун Цинсяня. После приобретения Guangdong Strong Group
 он продолжил разработку фруктового желе. У него всегда есть новые 
продукты для рынка, и большинство его продуктов были хорошо приняты 
потребителями.
Последним продуктом было желе под названием AD Calcium Jelly!
Этот продукт добавлял в желе только витамины А и D. Вкус и текстура желе не изменились, но желе стало более питательным.
Когда родители покупают продукты питания для своих детей, они будут 
обращать внимание на питательные продукты. Почему родители не любят, 
когда их дети едят закуски? Потому что снеки не являются питательными и 
влияют на рост ребенка. Теперь, с появлением AD Calcium Jelly, родители 
охотно покупают этот снек для своих детей. Продажи этого продукта 
обогнали все другие желейные продукты на рынке.
Кто-то однажды сказал, что если соединить два несвязанных предмета, 
то получится изобретение. Именно поэтому у Lehaha может быть так много 
различных продуктов.
Чайный напиток Lehaha создан путем сочетания чая и сладких напитков. 
Молоко AD Calcium создано путем добавления витаминов и кальция в 
йогуртовые напитки. Серия газированных напитков Refreshing представляет 
собой сочетание газированной воды с фруктовыми ароматизаторами.
Все эти «творения» принесли Lehaha высокую прибыль. Теперь Lehaha 
стала ведущей китайской компанией по производству напитков. Их продажи и
 прибыль догнали Jianlibao. Следующей целью Чжун Цинсяня было обогнать 
Jianlibao!
«Менеджер Фэн, этот игровой VCD-плеер все еще нуждается в помощи Aiwa
 Little Tyrant. Не могли бы вы сообщить им об этом?» спросил Цзян 
Ваньмэн.
«Хорошо. Кто-то с той стороны свяжется с вами. Помните, у вас должен быть открытый ум!»

    
  





  


  

    
      «Фэн Юй, почему ты здесь?» Вэнь Дунцзюнь был удивлен, увидев Фэн Юя. 
Это был офис Главного управления спорта Китая. Какое дело здесь у Фэн 
Юя?
«Я здесь, чтобы встретиться с вашими лидерами. А чем вы сейчас 
занимаетесь?» Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Он несколько раз 
разговаривал с Вэнь Дунцзюнем по телефону, но Вэнь Дунцзюнь не хотел 
раскрывать свою должность. Он только сказал Фэн Юю, что работает в офисе
 Главного управления спорта.
Лицо Вэнь Дунцзюня изменилось, когда Фэн Юй задал этот вопрос. «Ты тот самый большой босс, которого ждут руководители?».
«Что не так? Я не начальник?»
«Ты — да. Пойдем. Я приведу тебя сюда». Вэнь Дунцзюнь сказал с удрученным видом.
«Секретарь Вэнь, на этом документе нужна подпись начальника Лу». Девушка увидела Вэнь Дунцзюня и передала ему документ.
Фэн Юй потрясенно посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Секретарь Вэнь? Хахаха.
 Неудивительно, что этот идиот не хочет рассказывать Фэн Юю, что он 
делал в офисе Главного управления спорта. Этот идиот больше всего 
ненавидел должность секретаря.
Вэнь Дунцзюнь и не предполагал, что станет секретарем после того, как войдет в офис Главного спортивного управления!
«Эх, эх, эх. Отец Чжан Ханя устроил для тебя эту должность секретаря?»
«Хватит об этом говорить. Я работал в отделе баскетбола. Но когда 
начальник Лу узнал о моих отношениях с Чжан Ханем, он перевел меня на 
должность одного из секретарей в офисе. В баскетбольном отделе я гораздо
 счастливее. Все, что мне нужно делать, это присматривать за 
баскетбольным спортзалом». Вэнь Дунцзюнь был взбешен, когда ему сказали 
об этом. Во всем были виноваты его связи.
«Хахаха, начальник Лу сделал это также из-за твоего будущего тестя. 
Ты будешь быстрее продвигаться по карьерной лестнице в качестве 
секретаря лидера. Если ты действительно не заинтересован в этой 
должности, я могу помочь тебе».
«Как?»
«Ты узнаешь позже». загадочно ответил Фэн Юй.
«Шеф, Фэн Юй здесь». Вэнь Дунцзюнь постучал в дверь и сказал.
Шеф Лу нахмурился.
У этого Сяо Вэня нет никаких манер. Этот большой босс здесь, чтобы 
поговорить о спонсорстве. Даже если он примерно одного возраста с вами, 
вы не можете обращаться к нему по имени.
«Менеджер Фэн, наконец-то я с вами познакомился». Фэн Юй в прошлом 
нанимал многих спортсменов для своей рекламы, и начальник Лу знал об 
этом. Но в то время он ничего не думал об этом.
Но позже, когда начальник Лу узнал, что эти спортсмены и Главное 
управление спорта Шэньяна заработали много денег на рекламе, он пожалел 
об этом. Он должен был перевести этих спортсменов в Национальное главное
 управление спорта. Таким образом, все деньги попали бы в его ведомство.
 Из-за этого инцидента он даже отругал тех людей в Шэньяне.
Один из людей начальника Лу в Шэньяне сказал ему, что большой босс 
хочет оказать спонсорскую помощь, и начальник Лу немедленно пригласил 
Фэн Юя к себе в кабинет.
«Шеф Лу, вы скромны. Под вашим руководством результаты наших спортсменов улучшались». ответил Фэн Юй.
«Хахаха, спасибо за похвалу. Это заслуга каждого». смиренно ответил начальник Лу.
«Шеф Лу, могу я узнать, почему вы хотите встретиться со мной?» спросил Фэн Юй.
«Менеджер Фэн, я буду с вами откровенен. Я пригласил вас, чтобы 
поговорить о деньгах. В этом году проходят Олимпийские игры. Это также 
100-я годовщина. У нас гораздо больше участников по сравнению с прошлыми
 Олимпийскими играми, и у Главного управления спорта не хватает средств.
 Есть много мероприятий, которые мы не можем позволить себе 
зарегистрировать для наших спортсменов».
Фэн Юй сразу же сказал: «А, начальник Лу. На самом деле, я тоже хочу 
поговорить с вами об этом. Какова сумма нехватки? Я буду спонсором!»
Начальник Лу был потрясен, увидев, что Фэн Юй согласился. Он 
подготовил множество сценариев, чтобы убедить Фэн Юя. Но не успел он 
применить ни один из этих сценариев, как Фэн Юй уже решил спонсировать 
их.
Шеф Лу посмотрел на Фэн Юя и подумал про себя. Должен ли я попросить больше средств?
«Менеджер Фэн, сколько вы готовы спонсировать?» спросил шеф Лу.
«Я буду спонсировать все нехватки, которые у вас есть. Также я подготовлю денежное вознаграждение для всех медалистов».
Фэн Юй вспомнил, что на Олимпийских играх 1996 года Китай завоевал 
гораздо больше медалей, чем раньше. Но общее количество медалей было 
около 50.
«Менеджер Фэн, господин Фок из Гонконга будет спонсировать наших 
медалистов. Но и остальные спортсмены внесли большой вклад в наше дело. 
Не могли бы вы оказать им помощь?» спросил шеф Лу.
Господин Фок из Гонконга? Фэн Юй вдруг вспомнил о Фонде Фок Йинг 
Тунг. Фонд награждает китайских золотых медалистов золотой медалью весом
 1 000 граммов и денежным призом в 80 000 долларов США. Серебряные 
медалисты получат золотую медаль весом 250 граммов и 40 000 долларов 
США. Бронзовые призеры получат золотую медаль весом 150 грамм и 20 000 
долларов США.
Фонд Фока Йин Тунга был основан в 1984 году. Господин Фок пожертвовал
 100 миллионов гонконгских долларов на создание этого фонда. За эти годы
 фонд заработал много денег на своих инвестициях, а китайские спортсмены
 не показали хороших результатов на последних Олимпийских играх. Фэн Юй 
слышал, что деньги фонда значительно выросли.
Цена золота в настоящее время составляла 120 юаней за 1 грамм. Курс 
обмена доллара США на юани составлял 1:8,4. Это означает, что золотая 
медаль, вручаемая золотым медалистам, стоила почти 800 000 юаней. 
Серебряные и бронзовые призеры получат золотые медали стоимостью 360 000
 юаней и 180 000 юаней соответственно!
Фонд Фок Йинг Тунг выделит более 20 миллионов юаней на Олимпийские игры этого года!
У Фэн Юя разболелась голова. Эта проклятая семья Фок была слишком 
щедрой. Они не должны были ожидать, что китайские спортсмены так 
внезапно улучшат свои результаты.
«Шеф Лу, есть ли у вас какие-нибудь предложения по поводу того, как 
мы будем награждать остальных спортсменов?» спросил Фэн Юй. У него нет 
никаких идей, как справедливо наградить этих спортсменов.
«Можно дать каждому спортсмену спонсорскую помощь. Как насчет 10 000 юаней на каждого спортсмена?
» Шеф Лу был уверен, что китайские спортсмены завоюют больше медалей,
 чем раньше, на предстоящих Олимпийских играх, и он чувствовал, что Фэн 
Юй изменит свое мнение, если узнает, что Фонд Фок Йинг Тунг будет 
спонсировать награждение призеров. Поэтому он предложил Фэн Юю 
спонсировать остальных спортсменов.
Шеф Лу подумал, что Фэн Юй может быть успешным бизнесменом, но он все
 равно не может сравниться с гонконгским господином Фоком. Для Фэн Юя 
это будет не маленькая сумма, если он сможет пожертвовать 1 миллион 
юаней.
Фэн Юй: «……» Это не называется вознаграждением или спонсорством. С 
таким же успехом можно сказать, чтобы я оплатил их дорожные расходы!
Но это тоже неплохая идея. Это всего лишь несколько сотен 
спортсменов. Но Фэн Юй не хочет отдавать несколько миллионов юаней без 
какой-либо отдачи.
«Это не проблема. Сколько всего спортсменов?»
«Мы подсчитали, что в нашем контингенте будет около 480 человек. 
Среди них будет около 300 спортсменов, а остальные — тренеры и врачи 
команды». Сначала контингент был определен в 450 человек. Но благодаря 
спонсорской поддержке Фэн Юя, они смогут немного увеличить их число.
Фэн Юй подумал про себя. Должны же быть эти правительственные 
чиновники. Я спрашиваю о спортсменах, а вы включаете всех? Неважно. Я 
буду спонсировать всех.
«Хорошо. Я доведу спонсорскую помощь спортсменам до 5 миллионов юаней!
Примечания переводчика:
Генеральная администрация спорта Китая

    
  





  


  

    
      5 миллионов!
Шеф Лу был вне себя от радости. Он не ожидал, что так быстро получит 5
 миллионов юаней спонсорской помощи. Менеджер Фэн был слишком щедр. Но 
сколько из этих 5 миллионов будет передано спортсменам, еще не было 
решено. Все спонсорские средства должны были быть консолидированы в 
офисе Главного управления спорта, прежде чем их выдадут.
Начальник Лу хотел что-то сказать, когда в комнату постучали и вошел 
Вэнь Дунцзюнь с чашкой чая. Передав чай Фэн Юю, он вышел, склонив 
голову. Этот Сяо Вэнь даже не поприветствовал управляющего Фэна. Если бы
 не министр Чжан, он бы перевел Вэнь Дунцзюня в неизвестную деревню. 
Выпускник университета? Он даже не знает, как правильно подать чашку 
чая.
Начальник Лу хотел продолжить, но Фэн Юй прервал его. «Чего еще не хватает нашему контингенту?»
«Наша еда и оборудование спонсируются. Ваша фармацевтическая 
кооперация города Бинг спонсирует наши медикаменты». Шеф Лу задумался на
 некоторое время. Фэн Юй был явно заинтересован в том, чтобы оказать 
больше спонсорской помощи, но он не знает, чего не хватает.
Если бы начальник Лу знал об этом раньше, он бы попросил денежное 
вознаграждение для призеров. Этот менеджер Фэн был таким щедрым и мог 
дать больше, чем господин Фок.
«Есть ли спонсоры на транспорт?» спросил Фэн Юй.
«Транспорт? Мы летим туда самолетом и будем жить в Олимпийской 
деревне неподалеку. Если мы поедем на какие-то объекты дальше, 
организаторы отправят нас». ответил шеф Лу. Менеджер Фэн хочет 
спонсировать авиабилеты? Но авиабилеты были включены в бюджет его 
отдела.
«О, хорошо. Я отправлю 100 автомобилей Songjiang в Олимпийскую 
деревню Атланты. Когда наши спортсмены прибудут туда, они смогут 
воспользоваться этими автомобилями. Не беспокойтесь о водителях. Я все 
улажу». сказал Фэн Юй.
Автомобили Songjiang хорошо продавались в России и странах бывшего 
Советского Союза. Фэн Юй также подумывал о том, чтобы привезти свои 
автомобили в США и посмотреть, как отреагируют американцы.
США — это страна, где люди предпочитают свои собственные марки 
автомобилей. В прежней жизни Фэн Юя в США были самые разные марки. Но 
даже отечественные марки продавались не так хорошо, как импортные.
100 автомобилей, которые были отправлены в США, могут быть 
использованы компаниями Фэн Юя в США и после Игр. Кроме того, 
Олимпийские игры будут транслироваться по всему миру, и это была 
прекрасная возможность для продвижения бренда Songjiang.
Если американцы будут заинтересованы, Фэн Юй может рассмотреть возможность создания филиала фабрики в США.
Шеф Лу не понимает цели этого спонсорства. Вы посылаете 100 
автомобилей в США, чтобы мы их использовали? С таким же успехом вы 
можете арендовать машины там или дать нам сумму денег. Мы сами можем 
взять такси.
Но шеф Лу не стал высказывать все свои мысли. Это было лучше, чем ничего.
«Спасибо.»
Фэн Юй немного подумал и спросил. «У вашего контингента есть кепки?»
«Нет. Игры проходят летом. Жара стоит страшная. Кто захочет носить кепки?»
«А если пойдет дождь? Мы должны подготовить для них кепки. Я попрошу кого-нибудь сделать для них партию кепок».
«Ah…… Извините за беспокойство.»
«Это не хлопотно. В каких еще областях вам всем нужны деньги?» На кепках будет напечатано «Китай» и логотип Wind and Rain.
Шеф Лу был ошеломлен. Почему этот человек так охотно тратит деньги? Есть еще много областей, в которых не хватает денег.
«Менеджер Фенг, нам все еще не хватает средств во многих областях. 
Например, тренировки и подготовка спортсменов и так далее. На все это 
нужно много денег».
Начальник Лу с нетерпением посмотрел на Фэн Юя.
«Нет проблем. Я пожертвую еще 5 миллионов на подготовку спортсменов».
Фэн Юй думал о том, как полностью использовать эти Олимпийские игры 
для продвижения своих продуктов и брендов. Hmmm…… Может быть, я смогу 
спонсировать больше товаров.
«Будут ли наши спортсмены нервничать перед соревнованиями?» спросил Фэн Юй.
«Errr……. Это нормально для них нервничать». Шеф Лу не понимает, почему Фэн Юй спрашивает об этом.
«Я подарю им 500 CD-плееров Aiwa. Таким образом, они смогут слушать свою любимую музыку, чтобы расслабиться».
«Менеджер Фэн, вы такой заботливый. Я благодарю вас от имени всех 
наших спортсменов». Шеф Лу мог сказать, что менеджер Фенг пришел сюда, 
чтобы потратить деньги.
Прежде чем начальник Лу смог продолжить, Фэн Юй сказал. «Я подарю 
каждому из контингента мотоцикл Songjiang. Медалисты получат в награду 
олимпийский автомобиль Songjiang. Эта модель имеет 3 версии и может 
соответствовать золотой, серебряной и бронзовой медалям.»
Давайте посмотрим, как другие автомобильные компании будут 
конкурировать с Songjiang. Я организую грандиозную церемонию вручения 
призов и превращу ее в гала-вечер. Это будет отличный маркетинг.
Это было слишком щедро. Шеф Лу улыбался, но в душе был недоволен. Вы 
раздаете автомобили, а Главное управление спорта не сможет получить и 
доли. По крайней мере, часть золотых и денежных призов господина Фока 
спортсменам будет отчислена ими в качестве гонораров тренерам и 
грумерам. Что мы можем получить от этих транспортных средств? Мы не 
можем забирать эти транспортные средства у спортсменов. Если слухи 
распространятся, репутация Главного управления спорта будет запятнана!
О да, мы можем вычесть больше денег у спортсменов из их денежных призов.
«О, начальник Лу, я слышал, что количество участников в контингенте —
 490 человек. Почему не 500 человек?» Фэн Юй предпочитает целые числа.
«А? У нас недостаточно средств». Шеф Лу был озадачен. Что это за 
вопрос? Подождите! Может быть, менеджер Фэн хочет спонсировать несколько
 человек? Нет необходимости в таком большом количестве людей. На самом 
деле, 480 человек было достаточно, и это включая многих лидеров. Они 
использовали это как предлог, чтобы отправиться в оплачиваемый отпуск. 
Оставшиеся 10 имен были резервными и будут выданы в качестве милости.
«Я пожертвую еще 1 миллион в качестве расходов, чтобы увеличить наш 
контингент до 500 человек. О, я думаю, что мы должны позволить некоторым
 молодым людям пойти вместе с контингентом, чтобы набраться опыта». 
ответил Фэн Юй.
.
Молодые люди? Что он имеет в виду?
«Шеф Лу, мне приятно с вами поговорить. Я попрошу своих людей 
прислать вещи и чеки». Эта сумма денег не досталась вождю Лу даром. 
После того, как Главное управление спорта спланирует, как использовать 
эти средства, Фэн Юй придет и обсудит, как они будут продвигать его 
бренды.
«Менеджер Фэн, позвольте мне проводить вас». Начальник Лу встал. Этот
 человек был богом богатства, и его нельзя было обижать. Возможно, в 
будущем ему еще понадобится помощь Фэн Юя.
«Нет необходимости. Вэнь Дунцзюнь может послать меня».
Вэнь Дунцзюнь? Он знал управляющего Фэн?
Когда Вэнь Дунцзюнь провожал Фэн Юя, Фэн Юй сказал ему, что позже он получит хорошие новости.
Вэнь Дунцзюнь не стал долго думать об этом, и после того, как он 
вернулся в свой офис, кто-то сказал ему пойти в офис начальника Лу.
«Шеф, вы меня ищете?»
«Сяо Вэнь, присаживайся. Ты знаешь менеджера Фэна?» спросил начальник
 Лу. Когда разговариваешь с Вэнь Дунцзюнем, он не должен стоять. В 
противном случае у начальника Лу будет болеть шея от того, что он 
смотрит на него сверху.
«Я знаю его. Мы вместе росли».
«Хорошо. Вот и все. Возвращайся к работе. О, практикуйте свой 
английский, когда будете свободны. Ты присоединишься к олимпийскому 
контингенту, чтобы набраться опыта. Молодые люди вроде тебя должны 
работать усерднее».
Вэнь Дунцзюнь вышел из комнаты в замешательстве. Я войду в состав 
контингента? Отец Чжан Ханя сказал ему забыть о вступлении в контингент.
 Почему начальник Лу так сказал?
Он вдруг вспомнил, что Фэн Юй сказал ему ранее. Должно быть, это хорошие новости, которые сообщил ему Фэн Юй.
Примечания переводчика:
Дитя богатства / Шанцай Тунцзы

    
  





  


  

    
      Карьера начальника станции Цзя складывалась гладко. Он стал 
начальником станции CCTV и успешно увеличил доходы телеканала. Все 
программы на канале были хорошо приняты зрителями. Его не раз хвалили 
вышестоящие руководители.
Но недавно начальник Цзя был обеспокоен. В этом году пройдут 
Олимпийские игры, и CCTV должен был подготовить много программ, 
связанных с Олимпиадой, и ему пришлось самому изыскивать средства на их 
проведение.
Хотя доходы от рекламы сильно выросли, расходы CCTV также 
увеличились. Зарплата работников была намного выше, чем в предыдущие 
несколько лет, и станции все еще приходилось давать им премии и 
субсидии.
Как раз когда начальник Цзя размышлял над решением проблемы, ему позвонили. Он посмотрел на номер, и у него появилась идея.
«О, начальник станции Цзя. Спасибо, что угостили меня ужином здесь. Дунлайшунь дороговат».
«Ah…… вы угощали меня несколько раз, и я должен угостить вас в этот раз».
«Верно. Тебя повысили в должности, и ты получил прибавку. Ты должен 
угостить меня». Начальник станции Цзя стал не только начальником станции
 CCTV, но и помощником министра Центрального департамента по рекламе.
Съев немного баранины, Фэн Юй и начальник Цзя подняли тост. Горячее блюдо было очень вкусным.
«Почему я не видел тебя на конкурсе рекламных слотов в этом году?» — спросил Цзя, улыбаясь. с улыбкой спросил начальник Цзя.
«Я занят за границей. Мои люди участвовали в торгах, и я слышал, что в
 этом году самая высокая ставка составляет 66,66 млн юаней. Это намного 
выше, чем в прошлом году. Вы использовали это как ориентир и повысили 
цены на другие тайм-слоты. Рекламные доходы вашей станции должны 
увеличиться как минимум на 50 миллионов?».
Вы все еще хотите, чтобы я пошел и поднял цены для вас? Я не буду 
бороться за того, кто предложит самую высокую цену. Эти люди 
сумасшедшие. Они думают, что одного места в прайм-тайм достаточно? 
Суммы, которую они заплатили, достаточно, чтобы получить много слотов в 
другое время.
Но все эти годы именно алкогольные заводы предлагали слоты по смехотворным ценам.
Два года назад это был бренд Конгфу, а затем Цинь Чи. В предыдущей 
жизни Фэн Юя, Lehaha также сошла с ума. Но в этой жизни Lehaha не нужно 
бороться за места в прайм-тайм. Фэн Юй предпочитает использовать 
несколько временных интервалов для рекламы продукции Lehaha.
Продукты Фэн Юя нуждаются только в телевизионной рекламе, и им не 
нужно выходить в эфир в прайм-тайм. У большинства его продуктов нет 
конкурентов.
«Доходы от рекламы выросли, но и наши расходы тоже увеличились. В 
этом году пройдут Олимпийские игры. Вы знаете об этом? Нам нужно 
отправлять людей в США для интервью и еще нужно выпускать всевозможные 
сопутствующие программы. Все это требует больших средств». Начальник Цзя
 вздохнул.
Мэй Чжигао с любопытством посмотрела на начальника станции Цзя. Это 
был начальник CCTV. Почему он не ведет себя как высшее должностное лицо,
 и, похоже, он все еще очень близок к менеджеру Фэну?
«Начальник Цзя, мы знаем друг друга уже довольно давно. Просто скажите мне, что вам нужно».
«Менеджер Фэн, у вас много идей по поводу телевизионных программ. Не могли бы вы дать нам несколько предложений?»
У Мэй Чжигао отвисла челюсть. Руководитель телеканала просит совета у
 того, кто не работает в отрасли? Менеджер Feng…… знает о телевизионном 
производстве?
Это беспокоило начальника Цзя? Фэн Юй подумал, что начальник Цзя 
просит его о спонсорской помощи. Но начальник Цзя должен был знать, что 
если Фэн Юй будет спонсировать какие-то программы, он попросит что-то 
взамен.
«Телевизионное производство? В ноябре прошлого года CCTV 5 был 
преобразован в спутниковый канал. Вы можете просто показывать прямую 
трансляцию всех событий. Что сложного?» Прямая трансляция спортивных 
мероприятий сильно отличается от гала-вечеров. Это гораздо проще.
«Для нас это не проблема, и мы планировали это сделать. Но высшее 
руководство хочет, чтобы мы продвигали Олимпийские игры. Спортивная 
администрация сказала, что этот год будет самым результативным для наших
 спортсменов. Мы получим хорошие результаты. Я слышал, что они получили 
много спонсорской помощи.
Старик Лу из спортивного управления теперь говорит гораздо громче благодаря этому!» ревниво ответил начальник Цзя.
Фэн Юй понял, чего от него хочет начальник Цзя. Предложения по программам? Ты просто хочешь, чтобы я спонсировал твои программы!
«Начальник Цзя, я оказал спонсорскую помощь спортивной администрации. Вы просите меня спонсировать программы для CCTV?»
ответил шеф Цзя. «Вы также упомянули, что CCTV 5 теперь является 
спутниковым каналом. Почему плата за рекламу на этом канале все еще 
такая низкая?».
А? Рекламные сборы CCTV 5 низкие? Этот год — олимпийский. Реклама на CCTV 5 будет иметь больший охват.
«Есть еще непроданные рекламные места? Я вернусь и посмотрю. Если 
цена будет подходящей, я куплю несколько мест». непринужденно ответил 
Фэн Юй. «О, у меня есть предложение по поводу программ, связанных с 
Олимпиадой. Вы можете сделать специальную олимпийскую программу».
«Какую специальную программу?» спросил начальник Цзя.
«Ветер и дождь — путешествие на Олимпиаду!».
сказал шеф Цзя: «……» С этой программой проблем нет. Но как вы можете решить вопрос о спонсорстве названия?
«Расскажите мне об этой идее».
«Концепция этой программы проста. Вам просто нужно установить время, 
например, днем или вечером в прайм-тайм и транслировать некоторые 
олимпийские соревнования. Вам не нужно показывать соревнования все 
время. Вы можете пригласить комментаторов, которые будут объяснять ход 
игр. Вы также можете показать некоторых спортсменов, которые имеют 
высокие шансы завоевать медали. Спортивная администрация должна быть 
рада помочь вам».
«Будет ли это стрессом для спортсменов?».
«Стресс может также мотивировать их. Просто посмотрите на Дэн Япин. 
Она испытывает огромный стресс, но кто может победить ее? Результаты Лю 
Голяна в прошлом году также непревзойденны. Прозвище Ван Цзюнься 
«Восточный олень» также дано ей другими. Есть также много видов спорта, 
таких как гимнастика, прыжки в воду, тяжелая атлетика и т.д., где наши 
спортсмены возлагают большие надежды на победу. В некоторых видах наши 
спортсмены могут побить мировые рекорды. Мы должны дать всем знать об 
этом».
«Только об этом?»
«Конечно, нет.
Мы также можем представить наших бывших олимпийских призеров и 
тренеров. Именно они помогали нашим спортсменам и внесли значительный 
вклад в развитие нации».
«Это обязательно. Честь принадлежит команде». Шеф Цзя кивнул.
«Отчетность спортсменов также должна иметь четкое разграничение. Нет 
смысла сосредотачивать отчет на настольном теннисе. Мы и так лучшие в 
мире по этому виду спорта. Мы можем отчитаться по галопам и полям, 
бадминтону и т.д. В то же время мы можем пропагандировать национальное 
движение за здоровый образ жизни». Мы можем не участвовать в Олимпийских
 играх, но мы можем участвовать и заниматься спортом». Это хороший 
лозунг. Бег трусцой — один из видов спорта, которым может заниматься 
каждый».
Национальное движение за здоровый образ жизни? Это хорошая идея. 
Высшее руководство тоже будет радо такому лозунгу. Но начальник Цзя не 
понимал, что звездой китайской беговой арены была Ван Цзюнься. Это 
движение еще больше повысит ее ценность. Фэн Юй, заключивший с ней 
долгосрочный контракт, только выиграет от этого.
Hmmm……. Стоит ли сейчас подписывать больше звездных спортсменов? Фу 
Минся в этом году выиграет две золотые медали и станет знаменитой.
Да. Я должен найти кого-то, кто подпишет контракт с этими симпатичными спортсменами».
Donglaishun — это традиционный ресторан горячих блюд в Пекине. Он зарегистрирован на сайте TripAdvisor.
CCTV 5 — китайский спортивный канал.

    
  





  


  

    
      «Менеджер Фэн, эта программа еще требует некоторого планирования, 
чтобы разобраться с деталями, но, похоже, это хорошая программа. Сколько
 вы намерены спонсировать?» спросил начальник Цзя.
«Самое раннее, когда эта программа сможет выйти в эфир, будет после 
Лунного Нового года. Она продлится не более 4 месяцев. Эта программа 
будет еженедельной или ежедневной?»
«Она должна быть еженедельной. У нас не будет так много материалов 
ежедневно». Олимпийские игры состоят из небольшого количества 
соревнований, и CCTV все равно приходится выбирать наиболее популярные 
виды спорта для показа. У них не так много материалов для съемок.
«Мы будем придерживаться старых правил. Нет необходимости говорить о 
названии программы. Это уже решено. На сцене должен быть наш логотип и 
продукция Wind and Rain. Ведущий программы должен произносить наши 
рекламные слоганы, а наш логотип должен быть напечатан на одежде 
ведущего…….».
«Подождите. Менеджер Фэн, я не помню, чтобы у вас был бренд одежды, а
 «Ветер и Дождь» тоже не производит одежду». Шеф Цзя недовольно прервал 
Фэн Юя.
«Вы не хотите включить спонсорство гардероба? Я не против. Кроме 
того, в конце каждого эпизода можно проводить викторину об Олимпийских 
играх и спортсменах. Я буду спонсировать призы. Таким образом, мы сможем
 привлечь больше зрителей и взаимодействовать с ними».
Глаза шефа Цзя загорелись. Эта викторина повысит рейтинг программы и получит хорошие отзывы. Это будет хорошо для канала CCTV 5.
«Я хочу рекламные слоты до и после этой программы».
«Подождите минутку. Менеджер Фенг, слоты до и после программы не должны быть включены».
«Почему нет? Если вы разместите чужую рекламу до начала этой 
программы, это повлияет на мою рекламу. Я думаю, вы должны быть в 
состоянии уладить это, верно?» Фэн Юй улыбнулся.
«Менеджер Фэн, у вас слишком много условий».
«Именно поэтому я дам вам больше денег. Кроме призов, я дам вам 200 
000 юаней за эпизод для названия. Если у вас будет 16 эпизодов, я дам 
вам 3,2 миллиона юаней».
«Менеджер Фэн, почему ты стал более скупым?
У вас так много требований, и ваше спонсорство намного ниже, чем .» Главный Цзя ответил.
«Рейтинг для является самым высоким среди эстрадных шоу? Рейтинг этой
 новой программы может быть невысоким. Кроме того, в Китае все еще много
 районов, где люди не могут принимать CCTV 5.»
«Но это все равно слишком мало. Это должно быть 300 000 юаней, по крайней мере».
«Хорошо. 300 000 ЮАНЕЙ. Это решено. Давайте поговорим о других 
спонсорских взносах». Фэн Юй сразу же сказал. Он не дал начальнику 
станции Цзя времени на сожаление.
Начальник Цзя: «……» 300 000 юаней, должно быть, меньше, чем ожидал Фэн Юй! Но есть еще другие спонсоры.
«Что еще вы хотите спонсировать?»
«Вы все будете посылать репортеров на места проведения Олимпийских 
игр, верно? Это будет то же самое. На одежде репортеров должен быть 
логотип «Ветер и дождь». Я буду спонсировать все их расходы. Конечно, 
репортеры должны упоминать мою компанию каждый раз, когда будут давать 
интервью. Например, вышеупомянутое интервью спонсируется компанией Wind 
and Rain Home Appliances.»
«Невозможно!» Начальник Цзя сходил с ума. Этот Фэн Юй хочет 
рекламироваться при любой возможности. Как они могут рекламировать во 
время собеседования?!
«Почему ты так взволнован? Все в порядке, если вы не разрешаете. Я 
уступлю. Достаточно будет наряда с моим логотипом». медленно ответил Фэн
 Юй.
«Это тоже не разрешено!»
«Хорошо. Я буду уступать тебе и дальше. Если вы все еще не согласны, тогда нет смысла продолжать обсуждение этого спонсорства».
Глаза начальника Цзя стали красными. Он уставился на Фэн Юя: «Это CCTV, и мы транслируем Олимпийские игры. Не переборщите!»
«Я обещаю, что не буду перебарщивать. Я спонсировал много денег для 
нашей спортивной администрации. Вы также должны это знать. Многие из 
моих товаров будут представлены рядом с этими спортсменами. У меня 
только одна просьба. Во время интервью со спортсменами моя продукция 
должна быть четко показана по телевизору. Не должно быть никаких 
аналогичных продуктов других брендов. Только мои бренды могут 
появляться».
«Какие продукты вы спонсировали?»
«Не очень много.
Все медицинские препараты предоставлены фармацевтической корпорацией
 Bing City. Если спортсмен использует какие-либо лекарства, вы должны 
показать их крупным планом. Даже если вы не можете показать лекарства 
крупным планом, вы должны хотя бы показать логотип на коробке с 
лекарствами. Все спортсмены и тренеры будут носить кепку, на которой 
будет напечатано «Китай» и «Ветер и дождь». Вы должны убедиться, что 
слова должны быть четко запечатлены. Также у всех спортсменов будет по 
CD-плееру Aiwa. CD-плееры также должны появиться во время интервью. Я 
также предоставлю автомобили марки Songjiang, а после возвращения 
спортсмены получат мотоциклы Songjiang. Все это также должно быть 
запечатлено в интервью. Что касается остальной продукции, то если это 
продукция моих компаний, то она должна быть запечатлена на камеру. Мы 
можем поговорить об этом подробно позже».
У начальника Цзя отвисла челюсть. Он не знал, что Фэн Юй может 
превратить простое интервью в нечто настолько сложное. Но то, что просил
 Фэн Юй, не противоречило правилам. Только никто не делал этого раньше.
«Менеджер Фэн, сколько продуктов вы спонсируете?»
«Не очень много. После окончания Олимпийских игр мы можем устроить праздничный гала-вечер». Фэн Юй был взволнован.
«Праздничный гала-вечер?»
«Именно так. Спортсмены вернутся с триумфом. Мы должны устроить 
гала-вечер, чтобы отпраздновать это. Мы будем придерживаться старых 
правил. Вы все будете главными организаторами, а я распоряжусь 
средствами. Эта специальная программа будет называться «Ветер и дождь — 
вечер празднования Олимпийских игр»! Во время программы мы сможем 
раздавать всевозможные призы для наших медалистов. Я гарантирую, что 
рейтинги этого шоу будут высокими. Зрители любят смотреть такие 
программы».
В прошлой жизни Фэн Юя было множество подобных специальных программ. 
Пока есть повод, будет и Гала-вечер. Хотя производство программ 
«Гала-ночи» было дорогостоящим, телеканалы могли получить много денег от
 спонсоров.
Такие программы хороши для компаний, чтобы продвигать свои бренды и 
продукты. Если бы Фэн Юй мог раздавать спортсменам автомобили Songjiang 
во время программы, результаты были бы лучше.
Хотя жизнь людей стала намного лучше, автомобили по-прежнему были 
предметом роскоши. Раздача автомобилей была неслыханной в эту эпоху, и 
об этом еще долго будут говорить в городе. Многие ли знают, что семья 
Фок из Гонконга спонсировала китайских спортсменов? Телеканалы не 
помогали ему рекламировать его спонсорство.
Фэн Юй вспомнил знаменитое высказывание Чэнь Гуанбяо, китайского 
магната и крупнейшего филантропа, из своей прошлой жизни. «Тихая жизнь, 
громкая работа».
Фэн Юй верил, что такой маркетинг будет стимулировать продажи 
Songjiang, Wind and Rain, Aiwa и всех других его брендов. Возможно, он 
добавит Lehaha, Tai Hua и другие родственные бренды. В любом случае, Фэн
 Юй не позволит другим брендам участвовать в этой специальной программе.
Начальник станции Цзя был рад провести Гала-вечер. На грандиозную 
программу Гала-вечера пригласят множество руководителей, и все это будет
 его заслугой.
Начальник Цзя теперь был помощником министра. Если он будет хорошо 
работать, его могут повысить до заместителя министра. Раньше он думал 
только о повышении до начальника станции. Но после того, как он стал 
начальником станции, он стал более амбициозным.
Разве Фэн Юй не сказал, что CCTV не придется выкладывать ни цента за 
эту специальную программу? Кто в здравом уме откажется от такого 
предложения?
«Менеджер Фэн, давайте обсудим все детали в офисе. Думаю, эта идея не вызовет проблем!».
Примечания переводчика:
Чэнь Гуанбяо

    
  





  


  

    
      После подписания контрактов со спортивной администрацией и CCTV у Ли 
На начались школьные каникулы, и Фэн Юй вернулся с ней в Бинг-Сити.
Но Ли На была застенчива и пробыла в Бинг-Сити всего один день, после
 чего вернулась в деревню. Чжан Жуйцян услышал, что Фэн Юй вернулся, и 
пригласил его поболтать.
«О, брат Лю. Вот…… это то, что я купил для тебя в США».
Глаза секретаря Лю дернулись. Менеджер Фэн, как вы можете давать мне 
пачку сигарет в присутствии моего руководителя? Вы делаете это 
специально?!
Чжан Руйцян закатил глаза на Фэн Юя и спросил: «Сколько это стоит?»
«Не говори о деньгах. Это всего лишь подарок. Брат Лю, ты должен угостить меня ужином в другой раз».
Чжан Жуйцян покачал головой и посмотрел на секретаря Лю. «Возьми. Нечасто Фэн Юй дарит подарки. Можешь отдать его своему тестю».
Секретарь Лю взял коробку с сигаретами. Его руководитель высказался, и
 ему не нужно беспокоиться. Фэн Юй был раздосадован тем, что сказал Чжан
 Жуйцян. Что ты имеешь в виду, говоря, что я редко дарю подарки? Ты 
смеешь принимать мои подарки?
«Ах, лидер. У тебя все больше белых волос. Ты должен заботиться о своем здоровье». Фэн Юй пошутил.
«У управляющего Фэна, лидера, в последнее время много забот, и у него нет времени на отдых».
«Что тебя беспокоит? Расскажи мне.» Фэн Юй заинтересовался. Чжан 
Руйцян бросил на секретаря пристальный взгляд. Но секретарь также дал 
ему повод спросить совета у Фэн Юя.
«Вопросы недвижимости. Каковы ваши взгляды?»
Недвижимость? Город Бинг хочет развивать индустрию недвижимости? Но 
это не очень хороший знак. Цены на недвижимость будут расти, а простые 
люди будут страдать.
«Что не так? Это предложение городского правительства или правительства провинции?»
«Какое городское правительство или правительство провинции? Я не 
говорю о развитии индустрии недвижимости. Я говорю о том, как мы будем 
регулировать эту отрасль».
«Регулировать? Цены на недвижимость в Бинг Сити сильно выросли?»
Фэн Юй сидел прямо. Неужели это из-за него оживилась промышленность 
города Бинг, увеличилось население и выросли цены на недвижимость?
Выпускникам университетов теперь приходилось самим искать работу, а 
компаниям — платить страховку. Большинство предприятий не предоставляют 
недвижимость своим сотрудникам, а только некоторые субсидии. Рост цен на
 недвижимость — обычное дело. Но если рост слишком высок, должны 
возникнуть проблемы. Это будет похоже на некоторые места в Китае, где 
рынок недвижимости рухнул, и район превратился в город-призрак. 
Потребуется несколько десятилетий, чтобы этот район восстановился.
«Нет никаких проблем с тем, что люди неаккуратно обращаются с землей.
 Город уже давно все спланировал. Мы также вводим кварталы для 
работников государственных предприятий. Но недавно к нам в Бинг-Сити 
приехал один бизнесмен, который хотел построить технологическое здание. 
Он попросил городские власти выделить ему участок земли. В городе сейчас
 два голоса. Одна сторона считает, что мы должны дать ему участок земли,
 и это здание станет достопримечательностью в будущем и привлечет больше
 инвесторов. Когда об этом узнало больше людей, многие компании также 
обратились к нам, чтобы купить землю для строительства зданий. Другая 
группа людей в городском правительстве считает, что это лишь тщеславный 
проект, который не приносит никакой пользы людям».
Технологическое строительство? Через несколько лет это станет 
популярной концепцией. Компания Ли Цзекая воспользовалась этой 
концепцией и заработала огромную сумму. В прошлом кто-то тоже думал об 
этом, и самым ярким примером было Гигантское здание.
Технология звучит как нечто высококлассное, но это всего лишь научные
 методы. Любое производство нуждается в технологиях. Но в настоящее 
время люди думают, что технология — это высокие технологии, требующие 
много денег и ученых. Как только технология станет продуктом, все будут 
зарабатывать деньги. «Что это за технология? Что оно означает? Заводское
 здание или исследовательский центр? Или это просто офисное здание с 
причудливым названием?».
«Все.
«
«Все? Что имеет в виду Чжан Жуйцян?
Чжан Руйцян увидел растерянное выражение лица Фэн Юя и объяснил: «Это
 технологическое здание можно рассматривать как научно-технологический 
промышленный парк. Оно включает в себя исследовательский центр, завод, 
офисы и т.д., и все это будет располагаться в здании высотой 100 
метров».
А? Это шутка? Если это правда, то строительство обойдется более чем в
 миллиард юаней. У кого из бизнесменов в Китае есть столько денег?
«Кто другая сторона? Чем они занимаются? Как они собираются вернуть свои инвестиции в это здание, и каков их основной бизнес?»
Фэн Юй уже инвестировал в промышленный парк. Его ядром были 
мотоциклетный и автомобильный заводы Songjiang, а вокруг него были 
построены более мелкие заводы по производству запчастей. Все компании и 
небольшие заводы вращались вокруг заводов Songjiang. Фэн Юй 
интересуется, какая отрасль является основной в этом индустриальном 
парке.
«Поликремниевые технологии».
Поликремниевая промышленность? Из Тайваня? Поликремний — это 
материал, используемый в полупроводниковых чипах. Этот материал можно 
найти в маленьких радиоприемниках и компьютерах. У Китая есть такая 
технология, но она устарела. Большинство заводов, производящих 
поликремний, закрылись из-за загрязнения окружающей среды. Инвестиции, 
необходимые для этой отрасли, были высоки и составляли не менее 2 
миллиардов. В противном случае она не достигнет прибыльных масштабов. 
Небольшие заводы по производству поликремния не принесут прибыли. Если 
кто-то действительно хочет заняться этой отраслью, его первоначальные 
инвестиции будут не меньше 1 миллиарда. Если эта компания будет 
успешной, то стоимость продукции Lenovo, Wind и Rain Electronics 
снизится.
«Что это за компания? Сколько тонн они могут производить ежегодно?» взволнованно спросил Фэн Юй.
«Future Technology Group». Это крупная компания в США. Босс компании —
 американский китаец. Я слышал, что годовой объем производства этой 
компании составляет более 10 000 тонн!»
Future Technology Group? Фэн Юй задумался. Он никогда не слышал об этой компании в своей прошлой жизни.
Не многие компании могут позволить себе иметь дело с поликремнием. Все компании, производящие поликремний, были крупными.
Фэн Юй почувствовал, что что-то не так. Должна быть какая-то 
проблема. В нынешнюю эпоху общее производство поликремния в мире 
составляет далеко не 10 000 тонн! Это просто бред!
«Как зовут их босса?»
«Его китайское имя Чжоу Шуай. Он сказал, что Microsofthad инвестировала в его компанию».
«В какую компанию?» Microsoft? Почему я об этом не знаю?
В прошлой жизни Фэн Юй пытался построить в городе Бинг промышленный 
парк высоких технологий, но его обманули. Кажется, это произошло 
примерно в 1996 году. Может ли этот человек быть тем мошенником?
«Майкрософт». Крупнейшая в мире компания по производству программного
 обеспечения. Вы никогда не слышали об этой компании?» Чжан Руйцян был 
удивлен. Это была известная компания, а Фэн Юй не слышал о ней?
«Лидер, для производства программного обеспечения не нужен 
поликремний. Вы знаете?» спросил Фэн Юй. С каких пор компаниям, 
производящим программное обеспечение, нужно инвестировать в поликремний?
 Microsoft хочет создавать свои собственные ПК?
Если Microsoft решится на это, они начнут противостоять всем 
производителям ПК. Эти производители объединят усилия против Microsoft и
 остановят ее монополию.
«Microsoft не является компанией по производству ПК? Этот материал тоже принадлежит ПК».
Фэн Юй указал на себя и сказал: «Знаете, почему я поехал в США? 
Инвестиции. Теперь я акционер и директор компании, о которой вы 
говорите!». «Ты акционер Microsoft?!» Чжан Жуйцян был шокирован. У Фэн 
Юя уже столько денег?
«Вот почему я могу с уверенностью сказать, что вас снова надули!»

    
  





  


  

    
      Чжан Руйцян широко раскрыл глаза. Меня снова надули?! Подождите! Что он имеет в виду?!
Этот сопляк, должно быть, делает это специально!
«Ты уверен?»
«Очень уверен. Дай угадаю. Он сказал тебе, что у него есть новая 
технология и он обследовал много мест? И в итоге он выбрал город Бинг?»
«Да. Он также упомянул, что в Бинг-Сити хорошая система очистки воды. Это поможет контролировать загрязнение».
«Но он показал вам все свои активы? Смею предположить, что, получив 
от вас разрешительные документы, он воспользуется ими, чтобы получить 
кредит в банке. Деньги, которые он получит от кредита, будут 
использованы для покупки участка земли. Что произойдет, если его денег 
не хватит, чтобы заплатить за участок? Он попросит городское 
правительство продлить выплаты на 3 года, а земельный участок использует
 для получения другого кредита на строительство здания. Он купит кучу 
бесполезных строительных материалов и вывалит их на земельный участок, а
 затем исчезнет».
«Вы можете получать кредиты с документами об одобрении?».
«Если его кредит не будет одобрен, он обратится за помощью к 
городскому правительству. Это огромный проект, и это будет крупнейшее в 
мире предприятие по производству поликремния. Это будет компания 
национального уровня. Вы все не будете докладывать вышестоящему 
руководству? После того, как вы все доложили, другая сторона говорит 
вам, что его средства от Microsoft еще не поступили, и ему нужно, чтобы 
правительство города стало его гарантом для получения кредита в банке. 
Вы все откажете ему?»
Чжан Жуйцян молчал. Фэн Юй был прав. Это грандиозный проект, и о нем 
необходимо сообщить высшему руководству. Если бы проект провалился после
 того, как о нем сообщили, ответственность легла бы на них. 
Правительству города Бинг не оставалось ничего другого, как стать его 
гарантом и ждать, пока Microsoft выделит средства. Правительство попало 
бы в ловушку. В конце концов, мошенник исчезает со всеми средствами. Что
 может сделать правительство?
Бах!
Чжан Жуйцян сильно ударил по столу.
Если бы он не отложил одобрение на этот год, так как не знаком с 
этой отраслью, мэр дал бы разрешение еще в прошлом году. К счастью, Фэн 
Юй вернулся, и Чжан Жуйцян попросил его. В противном случае ему пришлось
 бы нести ответственность!
«Вы все доложили вышестоящему руководству?»
«Мы только сообщили правительству провинции. Еще есть время остановить это».
«Этот американский китаец, должно быть, мошенник. Репатриируйте его 
обратно. Дайте мне ксерокопию его паспорта. Я позабочусь о нем, когда 
вернусь в США после Лунного Нового года».
Фэн Юй ненавидит мошенников. Они выманивают деньги у других ради 
собственной жадности. Они не заботятся о своих жертвах. Хуже всего то, 
что этот человек — китаец, и он вернулся в Китай, чтобы обманывать 
китайцев!
«Нет. Мы пока не можем его репатриировать». Чжан Жуйцян опустил голову и зажег сигарету.
«Почему? Он уже получил кредит?»
«Он зарегистрировал компанию в городе Бинг и продал начальные акции. 
Многие люди в Бинг Сити купили их, и сумма сделки довольно велика».
Проклятье! Это незаконно! Какие начальные акции? Дивидендов не будет, а все акции — ничего не стоящая бумага!
«Сумма довольно большая? Насколько большая? Вы можете арестовать его 
сейчас? Если он сейчас сбежит, мы никогда не вернем эти деньги!» сказал 
Фэн Юй.
Чжан Жуйцян немедленно встал и схватил телефон на своем столе. Он 
позвонил директору офиса правительства провинции. «Алло, Старый Ма? Я — 
Чжан Руйцян…… Этот Чжоу Шуай может быть мошенником. Мне нужны ваши люди,
 чтобы арестовать его сейчас же!»
Чжан Руйцян сделал еще один звонок. «Старик Сяо, срочно приезжай ко мне в офис».
«Мэр Сяо, вы здесь. Лидер ждет вас внутри».
Голос секретаря Лю был слышен в комнате, и Фэн Юй увидел мэра Сяо, входящего в офис.
«Менеджер Фэн, вы тоже здесь?»
«Я зашел поболтать». Фэн Юй улыбнулся.
«Старина Сяо, я должен сообщить тебе кое-что. Этот Чжоу Шуай — мошенник!» сказал Чжан Жуйцян.
«Что? Кто тебе это сказал?» Мэр Сяо сел прямо.
Это он утащил этот проект из другой провинции. Это должно было быть его заслугой, а теперь оказалось, что это афера?
«Фэн Юй, объясни ему». Чжан Руйцян покачал головой. Он также не хотел верить. Но он знал, что Фэн Юй не станет ему лгать.
«Мэр Сяо. Я скажу только два пункта. Во-первых, я директор Microsoft.
 Я знаю все планы Microsoft, и Microsoft никогда не инвестировала в 
Polysilicon. Они никогда не делали этого в прошлом и не будут делать в 
будущем. Во-вторых, если бы я инвестировал в поликремний, я бы никогда 
не выбрал город Бинг. Здесь высокие трудовые и транспортные расходы по 
сравнению с другими провинциями. У меня не будет никаких преимуществ».
Большинство китайских заводов по производству электроники 
располагались в юго-восточном регионе. Завод по производству поликремния
 должен быть расположен где-то рядом с этим районом, и Шанхай — лучшее 
место. Если же речь идет о стоимости рабочей силы, то завод должен 
находиться в западном регионе. Земля и рабочая сила там дешевые. 
Бинг-Сити никогда не станет выбором. Он расположен вдали от дорог, а 
стоимость рабочей силы там одна из самых высоких в Китае.
Многие старые фабрики в Бинг-Сити были возрождены благодаря 
вмешательству Фэн Юя, но все их филиалы и расширения были не в 
Бинг-Сити.
Из-за своего расположения Бинг-Сити никогда не привлекал инвесторов. 
Если Фэн Юй был не из Бинг-Сити, он также не будет вкладывать сюда 
столько денег.
«Вы директор Microsoft?» недоверчиво спросил мэр Сяо.
«Я третий по величине акционер Microsoft». добавил Фэн Юй. «Я также отвечаю за весь бизнес Microsoft в Китае».
«Даже если Microsoft не инвестировала в эту компанию, могут быть 
другие компании, которые инвестируют в нее. Кроме того, Чжоу Шуай — 
большой босс и мультимиллионер».
Фэн Юй рассмеялся, когда мэр Сяо все еще пытался спорить. «Как 
бизнесмен, почему я позволяю не связанным сторонам участвовать в 
прибыльном бизнесе? Почему бы мне не оставить всю прибыль себе?»
«Это для того, чтобы диверсифицировать риски.
Разве это не то же самое, что владение акциями компаний?».
«Диверсификация рисков? Это хорошая причина. Он скажет тем, кто купил
 его первоначальные акции, что инвестиции имеют риски, и их деньги все 
пропали.» Фэн Юй пожал плечами.
Даже если это венчурные инвестиции, требуется проверка биографии и 
надлежащая оценка. Вы все даже не знали о его прошлом, и вы ему верите? 
Ему также разрешено выпускать первичные акции? Это глупо!
Акционерные компании нужны не только для диверсификации рисков. Более
 важно то, что акционерная компания позволяет акционерам заниматься тем,
 что у них получается лучше всего, и делать деньги вместе. Как это может
 быть то же самое, что и компания Чжоу Шуай?
«Менеджер Фэн. Как вы можете так говорить?» Мэр Сяо был взбешен.
Фэн Юй усмехнулся. «Годовое производство поликремния во всем мире 
составляет менее 10 000 тонн. Вы все хотя бы сходили и узнали об этом? 
10 000 тонн? Когда дело доходит до бизнеса, вы мне не подходите! Вы даже
 не знаете, как создать компанию. Вы знаете, сколько компаний я создал?»
Фэн Юй редко говорит так высокомерно. Но он разозлился, когда увидел,
 что мэр Сяо отказывается ему верить и все еще пытается спорить. Именно 
поэтому Чжоу Шуай смог сбежать с деньгами в прошлой жизни Фэн Юя.
Уважение дается другими. Ты даже не хочешь признать свою ошибку и все еще хочешь связи? Уважай мою ногу!

    
  





  


  

    
      В офисе сложилась неловкая ситуация. Мэр Сяо неожиданно откинулся на 
спинку дивана. Если бы этот Чжоу Шуай действительно был человеком, ему 
пришлось бы нести всю ответственность, поскольку именно он начал этот 
проект. Если он не сможет вернуть все средства, его карьера пойдет 
прахом.
Мэр Сяо отчаянно жаждал успеха!
Все правительственные чиновники хотят делать то, что принесет им кредит. В противном случае они просто бездельничают!
Но чиновник должен быть способен получить этот кредит. Он не может 
забыть о долге государственного чиновника в обмен на политические 
достижения. В первую очередь он должен улучшать жизнь людей, которыми 
управляет. Мэр Сяо не провел достаточных проверок, в результате чего 
многие люди оказались под угрозой. Это был провал с его стороны. Вы 
должны хотя бы провести и понять проект, прежде чем вносить его в 
проект. 10 000 тонн? Этот мошенник говорит, что там 10 000 тонн, и вы 
верите ему без всяких проверок?
Телефон на столе зазвонил, и Чжан Жуйцян быстро взял трубку. Он положил трубку, сказав два предложения.
«Он сейчас у нас под стражей. Старый Сяо, отправляйся в офис 
провинциального правительства. Ты должен вернуть все деньги. Если будет 
недостача, городское правительство возместит ее. Мы не должны допустить,
 чтобы люди потеряли свои с трудом заработанные деньги».
Фэн Юй хотел перебить. Почему город должен тратить деньги, чтобы 
восполнить недостачу? Это деньги налогоплательщиков. После ухода мэра 
Сяо Чжан Руйцян увидел, что Фэн Юй выглядит недовольным. Он нахмурился и
 спросил: «Что случилось? Вы считаете, что городское правительство не 
должно использовать свои деньги для покрытия этой проблемы? Тогда 
скажите мне, как мы должны решить эту проблему?».
Вычесть сумму убытков из зарплаты мэра Сяо? Зарплаты чиновника не 
хватит, чтобы возместить сумму, потраченную мошенником. Городское 
правительство должно было взять на себя ответственность. Если этого не 
сделать, это приведет к снижению доверия населения к городскому 
правительству.
Видя, что Фэн Юй молчит, Чжан Жуйцян продолжил: «
Старый Сяо все еще очень способный. Посмотрите на наш город Бинг. Он 
стал намного чище, чем раньше. Он также хорош в городском планировании. 
Это всего лишь незначительная ошибка, и мы обнаружили ее раньше, чем 
стало хуже».
«Меня не интересует, как поступают правительственные чиновники». Фэн Юй махнул рукой.
Чжан Жуйцян потерял дар речи. Вы обращаетесь ко мне как к одному из них?
«О, как вы думаете, мы можем заняться производством поликремния?» 
Поскольку мировое производство поликремния составляет менее 10 000 тонн,
 это означает, что конкуренция невелика. Бинг Сити выяснил, что мировой 
спрос на поликремний очень высок, и это должен быть прибыльный бизнес.
«Я уже говорил ранее. Расположение Бинг Сити не подходит, и спрос не 
так велик, как вы думаете. Кроме того, у нас нет необходимых технологий.
 Как вы собираетесь войти в этот бизнес?»
«Мы можем начать с малого? Мы можем сначала сосредоточиться на 
удовлетворении потребностей Китая? Это не должно быть проблемой, если мы
 отправим поликремний в Пекин. Что касается технологий, я думаю, у 
Технологического института университета есть решение».
Подождите, вы говорите, что у Технологического института университета
 есть такая технология?» Фэн Юй был потрясен. Эта технология, может 
быть, и не была сложной, но существовали разные уровни технологии. Это 
все равно что закручивать шуруп отверткой и электрической отверткой.
«Когда Чжоу Шуай обратился к нам, мы обратились в Технологический 
институт университета. Именно они сказали нам, что существует огромный 
спрос на поликремний, и спрос будет расти дальше. Это также одна из 
причин, по которой мы решили принять участие в этом проекте».
«Не говорите мне «должны». Действительно ли у них есть технология? Их технология соответствует международным стандартам?»
«Вы заинтересованы?» спросил Чжан Жуйцян.
«У меня так много заводов, и мне приходится импортировать большое 
количество поликремния. Неужели я не заинтересуюсь? Если Технологический
 институт действительно обладает передовыми технологиями, я готов купить
 их у них».
Не смотри на меня так. Я не буду создавать Поликремний в городе 
Бинг». Фэн Юй остановил Чжан Жуйцяна еще до того, как он что-то сказал.
«Почему нет? Бинг-Сити очень доступен, и его расположение не является
 проблемой. Кроме того, вы можете экспортировать поликремний в Россию. 
Мы гораздо ближе».
«Экспортировать в Россию? Большая часть поликремния производится в 
Европе. Вы думаете, русские не будут импортировать из Европы и будут 
получать его у нас? Кроме того, даже если наши масштабы меньше, вы 
знаете, сколько нужно денег? По крайней мере, несколько сотен миллионов,
 а чтобы окупить инвестиции, потребуется как минимум несколько лет. Если
 только у нас не будет очень эффективной технологии добычи поликремния».
Фэн Юй вспомнил, что технология производства поликремния компании 
Siemens является лидером в отрасли. У них самая эффективная технология 
производства поликремния.
У Технологического института университета есть такая промышленность? Или их технологии — это устаревшие технологии?
«Вы готовы создать это производство в Бинг Сити, если технология 
Технологического Института Университета будет более эффективной?»
«Нет! Вы знаете, что я присоединился к программе Гуанкай?»
«Что за программа Гуанкай?» Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя. Это было странное название.
«Это инициатива по оказанию помощи более бедным западным провинциям. 
Она создана группой предпринимателей. Мы будем инвестировать в эти 
провинции, создавая там заводы. Западные провинции имеют скудные 
ресурсы, и если моя фабрика будет открыта там, я сэкономлю на 
транспортных расходах. Если бы ресурсы, в которых я нуждаюсь, нужно было
 импортировать, тогда мне следовало бы открыть свои заводы в прибрежных 
регионах».
Чжан Жуйцян вздохнул. «Развитие города Бин попало в узкое место».
«Как это возможно? В Бинг-Сити еще много неразведанных ресурсов. Если
 вы сможете хорошо управлять этими ресурсами, то потенциал все еще 
высок».
«Много ресурсов? Что вы имеете в виду?» Чжан Жуйцян был любопытен. Он
 не заметил никаких новых ресурсов и потенциала в городе Бин.
«Например, наши продукты питания из Дунлиня, красная колбаса, квас и т.д.
Все это можно продавать в другие провинции. Людям всегда интересно 
узнавать что-то новое. Этот напиток квас родом из России. Сосиски тоже 
сейчас очень популярны. Почему бы вам не запаковать красные сосиски в 
вакуумную упаковку и продавать их в других местах?»
«Это сработает?»
«Абсолютно без проблем. Продукты питания Donglin — это почти 
столетний бренд. У меня есть каналы сбыта, и я могу позволить продуктам 
Donglin поступать в супермаркеты Tai Hua. Но вы все должны заплатить 
необходимые сборы».
Это было убийство двух зайцев одним выстрелом. Фэн Юй мог помочь 
бренду своего родного города, а также увеличить разнообразие товаров в 
супермаркете Тай Хуа.
«А кроме этого?» спросил Чжан Жуйцян.
«Пиво «Бинг Сити». Это самый старый пивной бренд в Китае. Он был 
основан примерно в то же время, что и Dong Lin Foodproducts, верно? Это 
старый, устоявшийся бренд. Почему вы все не можете им воспользоваться?» 
Фэн Юй закатил глаза. Город Бин был бухтой сокровищ. Какой смысл 
смотреть на других?
«Здесь есть пиво и из других провинций. Это что-то с брендом?» 
спросил Чжан Жуйцян. Ему казалось, что в пиве города Бинг нет ничего 
особенного.
«Есть пиво, которое продается по 15 юаней за бутылку, а есть по 1,5 
юаня за бутылку. В чем разница? Просто посмотрите на нашу провинцию. 
Здесь слишком много марок пива. Почему у вас не может быть только одна 
марка пива? Вы можете сначала захватить три северо-восточные провинции и
 медленно расширяться на юг. Вы знаете, сколько зарубежные пивные 
компании зарабатывают за год? Несколько миллиардов долларов США!»
«Вы можете заработать так много на продаже пива?»
Фэн Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна. На продаже газировки можно 
заработать гораздо больше, чем на пиве. Не надо говорить о Coca-Cola и 
Pepsi. Просто посмотрите на Цзянь Ли Бао. «Поэтому в нашем городе Бин и 
даже в провинции Лунцзян еще много ресурсов, которые вы можете открыть 
для себя. Вам не нужно привлекать внешние фонды. Городу нужно только 
экспортировать эти старые бренды за пределы провинции, и вы все 
заработаете большие деньги».
Чжан Жуйцян кивнул.
По словам Фенга Юсаида, город Бинг и провинция Лунцзян действительно обладают большим потенциалом……
Харбинский технологический институт
Квас

    
  





  


  

    
      «Фенг Ю, Beidacang выиграл два рекламных слота на CCTV. Хотя это и 
дорого, но время размещения довольно хорошее. Мы собираемся продвигать 
наш бренд Beidacang. А как насчет сотрудничества?» Чжан Жуйцян посмотрел
 на Фэн Юя.
«Ты начал работать в Beidacang? Разве Ню Кун не должен поговорить со 
мной об этом? Я сказал ему обсудить это с Чжан Мином. В чем проблема? 
Чжан Мин не согласился?» спросил Фэн Юй, пытаясь сдержать смех.
Фэн Юй сказал Чжан Мину отложить их сотрудничество до тех пор, пока 
Beidacang не купит рекламные слоты у CCTV. Без одобрения Фэн Юя Чжан Мин
 никогда не согласится на сотрудничество.
Чжан Мин также хотел подождать и посмотреть. Эта группа Beidacang 
была слишком амбициозной и не имела достаточно средств. Ему нужно 
узнать, будет ли правительство провинции вливать деньги в компанию в 
этом году. Если провинциальное правительство предоставит Beidacang 
некоторые средства, тогда будет смысл сотрудничать. Если же 
правительство провинции хочет получить средства только от высших 
чиновников и не заботится о Beidacang, Чжан Мин не будет с ним работать.
Компания Tai Hua Food Products известна по всему Китаю. Хотя 
инвестиции и масштабы не такие значительные, как у Beidacang, ее 
стоимость достигла нескольких сотен миллионов юаней. Ее годовой объем 
продаж составляет более 1 миллиарда.
Чжан Мин хотел подождать, пока Beidacang потерпит крах, и убедить Фэн
 Юя приобрести ее или позволить Tai Hua Food Products получить листинг и
 использовать средства для выкупа Beidacang.
Таким образом, Tai Hua Food Products станет самой известной в Азии 
компанией по производству сельскохозяйственных продуктов питания. Чжан 
Минг также получит от этого выгоду.
Но Фэн Юй остановил его. Фэн Юй не хочет этого делать, так как это 
касается всех ферм в провинции Лунцзян. Доходы фермеров пострадают, если
 он это сделает. Фэн Юй не хочет наживаться на этих фермерах.
Отношения центрального и провинциального правительств с Фэн Юем 
испортятся, а развитие компании Tai Hua Food Products пострадает.
Поэтому, даже если бы Чжан Жуйцян не поднимал эту тему, Чжан Мин подписал бы соглашение о сотрудничестве до Нового года.
«У меня много работы в городском и провинциальном правительстве. У 
меня нет времени на управление Beidacang». Старый Нюй все еще ждет 
ответа Чжан Мина. У него не было другого выбора, кроме как попросить 
меня о помощи. Вы не говорите мне, что Чжан Мин или ваш отец принимают 
решения. Я знаю, что все эти решения принимаете вы».
Чжан Жуйцян знал Фэн Юя, когда тот только начинал свою карьеру. Он 
видел, как бизнес Фэн Юя расширялся шаг за шагом. Все важные решения в 
компаниях Фэн Юя принимал он!
«Этому Чжан Мингу я сказал, что мы должны работать с нашими родными 
компаниями. Не волнуйтесь. Я позвоню ему позже, чтобы отругать его». Фэн
 Юй «сердито» ответил.
Чжан Руйцян закатил глаза. «Поскольку мы будем сотрудничать, не 
поможете ли вы нам с экспортом зерновых? В этом году спрос в России 
сильно упал».
Чжан Руйцян был расстроен, когда упомянул об этом. Россия закупала 
зерно в Китае, особенно в провинции Лунцзян. Но за эти несколько лет 
российская сельскохозяйственная промышленность восстановилась быстрее, 
чем ожидалось. Это произошло не по вине россиян, а по вине фермеров из 
Лунцзяна.
Из-за того, что Фэн Юй предложил экспортировать фермерские земли, 
многие фермеры из Лунцзяна отправились в Россию, чтобы арендовать землю.
 Город предоставил фермерам кредиты и помог им арендовать российские 
земли и оборудование.
Доходы фермеров выросли в несколько раз!
Но это создало другую проблему. Спрос России на продовольствие из 
Лонгцзяна упал, потому что ее собственные запасы продовольствия 
увеличились.
В восточных регионах России климат был такой же, как в Лунцзяне. 
Когда лунцзянские крестьяне приезжали в Россию, они могли возделывать 
там пустоши. Это увеличило внутренние запасы продовольствия в России, и 
фермерская продукция из Лунцзяна не могла быть продана им!
Соя, кукуруза, пшеница и свекла. Это четыре основных вида продукции 
фермерских хозяйств. Спрос со стороны России упал более чем наполовину. 
Конечно, провинция Лунцзян была не единственной пострадавшей стороной. 
Пострадали и другие страны-экспортеры продовольствия. Компания Beidacang
 была основана недавно, и продукция первого года не была продана. Это 
был провал!
Чжан Жуйцян знал, что у Фэн Юя есть связи в России. Его автомобили 
Songjiang Motor могли экспортироваться в Россию и даже продаваться 
российскому правительству и военным. Для него не должно было быть 
проблемой продать урожай из Лунцзяна в Россию.
Фэн Юй слышал об этом от своего отца. Отец сказал ему, что в этом 
году цены на урожай упали. Но, к счастью, правительство провинции 
контролировало цены на урожай, и они не понесли никаких убытков. Прибыль
 была гораздо ниже, чем в прошлом году.
Фэн Юй хотел только помочь лунцзянским фермерам увеличить их доходы и
 помочь дяде Вэню получить кредит. Он не ожидал, что его предложение 
повлияет на экономику провинции Лунцзян.
Фэн Юй задумался. Неудивительно, что Россия тогда с готовностью 
согласилась. Хотя они и отдали часть своих земель, но взамен получили 
аренду и дешевое зерно. Цены на зерно в России были немного ниже, чем в 
Лунцзяне. В целом, Россия получила больше, чем провинция Лунцзян!
Фэн Юй почесал голову. С помощью Кириленко не должно быть проблем с 
экспортом урожая Лунцзяна в Россию. Даже если Россия не нуждается в этих
 культурах, другие страны бывшего Советского Союза все равно имеют 
высокий спрос. Может, мне попросить помощи у брата Ки?
А? Подожди. Почему мы должны продавать эти культуры? Мы должны начать запасать урожай в этом году!
«Нам не нужно продавать эти культуры. Мы можем хранить пшеницу, 
кукурузу, соевые бобы и т.д. в нашем зернохранилище на крайний случай. 
Если в следующем году цены на зерно вырастут, наша стоимость тоже 
увеличится».
За два года произойдет несколько стихийных бедствий и наводнений.
Если они сохранят часть урожая за эти два года, этого будет 
достаточно, чтобы пережить трудные времена в 1998 году. Если нет, то 
производство продовольствия в 1998 году сократится, а затраты Beidacang 
значительно возрастут. Они перестанут быть конкурентоспособными.
«Почему цены на зерно должны внезапно вырасти? Кроме того, пострадает
 наш экспорт в Россию, и цены на зерно должны упасть». Чжан Жуйцян не 
мог понять, что сказал Фэн Юй. Фэн Юй должен быть в состоянии понять эту
 простую логику.
«Что, если наши поставки зерновых упадут? В нашей провинции Лунцзян 
есть 3 реки. Если случится внезапное наводнение, фермы в низинах 
пропадут».
«О чем вы говорите? Вы хотите, чтобы у нас были стихийные бедствия?!» ответил Чжан Жуйцян.
Фэн Юй чувствовал себя беспомощным. Он не мог объяснить, откуда ему 
известно, что в будущем произойдет сильное наводнение. Люди сочтут его 
мошенником!
«Я говорю, что если. Что плохого в том, чтобы готовиться к худшему? Мы никогда не знаем, когда случится беда».
Фэн Юй пытался убедить Чжан Жуйцяна хранить урожай, а Чжан Жуйцян чувствовал, что что-то не так.

    
  





  


  

    
      По выражению лица Фэн Юй понял, что Чжан Жуйцян мог о чем-то подумать.
«Недавно арендованный склад нашей компании Tai Hua Trading раньше был
 зернохранилищем. Он использовался для хранения соевого масла». Фэн 
Юсмил.
Зернохранилища использовались для хранения зерна и масла для 
приготовления пищи. Компания «Тай Хуа Трейдинг» арендовала склад, 
который раньше использовался для хранения соевого масла.
«Вы хотите сказать, что просите меня позволить вам арендовать склад цельного зерна?» Чжан Жуйцян уставился на Фэн Юя.
«Вы хотите позволить нам арендовать половину?» Фэн Юй закатил глаза.
Чжан Руйцян знал, что зернохранилище в городе не заполнено. Когда еще
 существовало Государственное управление зерном, этот зерновой склад 
никогда не был переполнен. В то время страна была бедной, и людям не 
хватало еды. У них не было возможности хранить зерно на крайний случай.
Но склад был заполнен хотя бы наполовину. Чжан Руйцян не знает, что 
склад был сдан в аренду. Государственные субсидии на хранение зерна были
 выданы провинциальным правительством заранее. Согласно требованию 
вышестоящего руководства, в провинции Лунцзян должен был быть резерв в 
60 миллионов килограммов зерна и 10 000 тонн масла для приготовления 
пищи. Это требование было снижено. В прошлом требование к провинции 
Лунцзян составляло 85 млн. кг. Но в связи с обильным урожаем в последние
 несколько лет требования были снижены.
Резервное зерно использовалось для регулирования цен на зерно. Если 
цены на зерно на рынке падают ниже минимальной цены, правительство 
провинции закупает зерно и хранит его в качестве резерва. Если рыночные 
цены поднимаются слишком высоко, правительство продает свой резерв, 
чтобы снизить цены.
Субсидии для этого зернового склада включают субсидии на проценты, 
субсидии на транспортировку, субсидии на разницу цен и т.д. Все эти 
субсидии были выданы провинциальным правительством. Правительство не 
волнует, если есть излишки. Но если возникнет недостаток, правительство 
провинции вмешается.
Фэн Юй говорил Чжан Жуйцяну увеличить запасы зерна.
? Нет. Фэн Юй намекал на то, что запасов зерна недостаточно!
Фэн Юй увидел, что лицо Чжан Жуйцяна потемнело, и спросил. «Ты не знаешь об этом?»
«В прошлом я не знал об этом. Но теперь я знаю. Похоже, мне нужно провести тщательное расследование!»
Фэн Юй тут же сказал. «Вы все можете идти и расследовать все, что 
хотите. Мы заплатили за аренду и подписали договор аренды. Если нам не 
разрешат арендовать эти склады, вы все должны будете выплатить нам 
компенсацию в 3 раза больше арендной платы!»
«Я буду использовать другие склады для обмена с вами!» ответил Чжан 
Жуйцян. Трехкратная арендная плата? Да вы с таким же успехом можете 
взять банк!
Фэн Юй кивнул. «Так будет лучше. Я предоставлю вам список. Вы можете провести расследование на основании списка».
Чжан Жуйцян уставился на Фэн Юя. «Сколько зернохранилищ вы все арендовали под склады?»
«Не так много. Вы также должны знать, что наша компания «Тай Хуа Фуд»
 также продает корма для животных. Нам нужны склады, защищенные от влаги
 и огня. Зерновые склады — самые подходящие. В основном мы арендовали 
большинство зерновых складов в провинции. Вы можете проверить их по 
списку, и это избавит вас от многих проблем! Кроме того, не пытайтесь 
конфисковать корма для моих животных на этих складах. Я также обещаю 
вам, что не буду использовать наше зерно, чтобы притвориться резервом 
этих складов».
Глаза Чжан Жуйцяна дернулись. «Притворяться резервом? Я знаю, как проверить эти склады. Это не маленькая проблема!»
Во время инспекции складов в прошлом году не было никаких проблем. 
Поэтому люди могут использовать чужое зерно, чтобы притвориться 
резервистами. После окончания проверки зерно будет отправлено. Это 
серьезное нарушение!
«Все верно. Все договоры аренды различных складов одинаковы. 
Правительство должно урегулировать это для нас. Мы — налогоплательщики и
 жертвы». сказал Фэн Юй.
«Я решу все вопросы с вашими складами. Немедленно дайте мне список!» Чжан Жуйцян стиснул зубы.
«Почему ты кричишь на меня? Я не тот, кто лгал тебе».
«
Вы смеете утверждать, что ваша аренда этих складов не ниже рыночной 
цены? Вы смеете утверждать, что не знаете, что все склады пусты? Вы 
компенсируете разницу в аренде складов!» яростно крикнул Чжан Жуйцян.
Фэн Юй знал о зернохранилищах, и как он мог не знать, что есть проблемы с запасами зерна в провинции?
«Хорошо, хорошо, хорошо. Я компенсирую разницу. Разве я похож на 
человека, которому не хватает денег? Вы говорите так, будто я намеренно 
обманываю правительство. Если я не расскажу тебе об этом, ты узнаешь?»
Фэн Юй тоже не знал об этом с самого начала. Он узнал о складах 
только после того, как Чжан Мин и ВуЧиган арендовали эти склады. Была ли
 арендная плата намного ниже, чем обычная? Не совсем. Они арендовали эти
 склады только потому, что они были защищены от сырости и огня. Фэн Юй 
не будет делать ничего незаконного, только чтобы сэкономить деньги.
Секретарь Лю услышал крики Фэн Юя и Чжан Жуйцяна в офисе и быстро вбежал туда. Что случилось? Почему они вдруг поссорились?
«Менеджер Фэн, я принесу вам новую чашку чая». Секретарь Лю посмотрел на своего начальника и поинтересовался, что случилось.
«Брат Лю, твой руководитель слишком много говорит. Я помогаю ему, а 
он разворачивается и обвиняет меня в этом». Фэн Юй сделал большой глоток
 чая.
«Ладно. Я тебя обидел. Доволен?» Хотя Чжан Жуйцян был расстроен, он все же извинился перед Фэн Юем.
«Эх… Хорошо. Я прощаю тебя. Брат Лю, этот чай очень вкусный. Помоги 
мне упаковать немного. Я хочу вернуть его отцу», — ответил Фэн Юй.
«Управляющий Фэн, это всего лишь обычные листья чая. Вы можете 
позволить себе все чайные листья в мире. Хватит шутить со мной», — 
сказал секретарь Лю. Почему этот управляющий Фэн всегда хочет принести 
что-то обратно, когда бы он ни пришел?
«Дело в другом. Моему отцу не нравятся чайные листья, которые я 
купил. Но он будет в восторге, если я скажу ему, что получил чайные 
листья от нашего руководителя». На самом деле, Фэн Синтай был таким же, 
как и Фэн Юй. Они ничего не знали о чае.
Их впечатление о чае было таким: «Чай, который пьют лидеры, должен быть хорошим чаем».
«Пусть он вернет эту банку с чайными листьями. Собирайте вещи и готовьте машину». сказал Чжан Жуйцян.
Секретаря Лю не удивило, что лидер был готов отдать Фэн Юю свои 
лучшие чайные листья. Но зачем лидеру понадобилась машина? Этого нет в 
сегодняшнем расписании. Судя по выражению лица Чжан Жуйкана, должно было
 произойти что-то ужасное. Этого мошенника арестовали, и кто-то поехал 
туда, чтобы все уладить. Почему лидер тоже туда идет?
Через 5 минут Фэн Юй вышел из кабинета Чжан Жуйцяна с банкой чайных 
листьев. Многие люди увидели его и поприветствовали. Фэн Юй с улыбкой 
ответил на их приветствия. Он почувствовал, что теперь является лидером в
 городском правительстве.
Многие люди в городском правительстве обсуждали Фэн Юя. Чжан Руйцян и
 Фэн Юй были очень близки. Каждый раз, когда Фэн Юй выходил из офиса 
Чжан Руйцяна, он приносил что-нибудь из личной коллекции Чжан Руйцяна. 
Но это также было потому, что он — менеджер ФэнЮ. Никто другой не может 
этого сделать.
Сев в машину, Фэн Юй сразу же позвонил Чжан Мину и У Чжигану и сказал
 им, чтобы они подготовили список арендованных ими складов. Они также 
должны быть готовы к переезду из этих складов.
Фэн Юй сделал то, что должен был сделать. Он уже напомнил Чжан Жуйцяну, и это все, что он может сказать.
PS автора: Есть вещи, которые невозможно написать. Я удалил многие 
материалы, даже когда вся информация была опубликована правительством. 
Поэтому вам всем может показаться, что эта глава закончилась неожиданно.

    
  





  


  

    
      «Дядя, дядя, расскажи мне сказку».
Племяннику Фэн Юя, Ли Чжисину, было уже 5 лет. Сейчас в его детском 
саду были школьные каникулы, и он каждый день сидел дома. Он был в том 
возрасте, когда его энергия и любопытство безграничны. Родители Ли 
Шицяна не хотели его воспитывать, и в результате этот малыш был очень 
озорным и раздражающим!
После того, как Фэн Юй вернулся домой, этот малыш стал приставать к 
нему. Он постоянно просил Фэн Юя погулять с ним или рассказать ему 
сказки. Для Фэн Юя было нормально рассказывать ему истории. Но он не 
слушал рассказы Фэн Юя, не задавая кучу вопросов!
«Ты хочешь, чтобы я привел тебя на улицу лепить снеговика?»
«Лепить снеговика — это так скучно. Снеговик, которого ты построишь, 
развалится от одного удара. Он совсем не прочный!» ответил маленький 
племянник.
Ладно… Для этого мальчишки снеговики — это вилы!
«Хочешь поиграть в видеоигры?»
«Фэн Юй, ему нельзя играть в видеоигры!» крикнула сестра Фэн Юя, которая готовила на кухне.
«Хорошо. Давай я почитаю тебе сказку. Но ты не должен меня 
перебивать». Фэн Юй позволил своему маленькому племяннику сесть рядом с 
ним, размышляя, какую историю ему рассказать.
«Ты не должен мне лгать. Я слышал много историй. Я хочу услышать что-то другое». ответил маленький племянник.
«Нет проблем. Я расскажу тебе новую историю, которую ты никогда 
раньше не слышал. Давай я расскажу тебе историю о Калабаше против 
Ультрамана».
Фэн Юй не хотел рассказывать своему племяннику длинную историю. В 
противном случае, этот сопляк будет донимать его в течение следующих 
нескольких дней остальными историями. Если Фэн Юй все же откажется 
закончить рассказ, Ли Чжисин пожалуется родителям Фэн Юя!
Этот маленький сопляк умел притворно плакать! В прошлом Фэн Юй не знал об этом, пока его чуть не избил отец.
Поэтому Фэн Юй решил придумать несколько коротких историй, чтобы развлечь племянника!
«Дядя, почему Калабаш подрался с Ультраманом? Калабаш из Китая, а Ультраман — нет».
«Они живут недалеко друг от друга.
Они могут взять самолет и перелететь. Также Ультрамен может летать».
«Но Калабаш остался в старых временах. У них до сих пор нет самолетов!».
«Калабаш жил с давних времен до наших дней. Теперь у тебя больше не должно быть вопросов».
«Тогда кто же хороший парень?»
Фэн Юй растерялся. Почему у этого мальчишки так много вопросов?!
«Ты хочешь слушать историю или нет? Если ты не хочешь слушать, я не буду тебе рассказывать!»
«Хорошо. Просто расскажи мне историю, так как мне сейчас нечем заняться».
Фэн Юй потерял дар речи. Этот маленький сопляк использовал его, чтобы потратить время!
«… … Затем Ультрамен использовал свой лазерный луч. Пи… Пи… Пи… Пи… и
 Калабаш увернулись от луча и извергли магический огонь, который сжег 
Ультрамана до смерти. Хорошо. Это конец истории». Фэн Юй был доволен 
своим рассказом.
«Нет. Это неправильно. Ультрамен из другого космоса. Как он может бояться огня?»
«Это потому, что магический огонь Калабаша особенный и более горячий, чем обычный огонь».
«Из чего состоит магический огонь?»
Откуда, черт возьми, мне знать, из чего он сделан? Я только слышал о 
магическом огне. Никто никогда не говорил, из чего он сделан! Почему у 
тебя так много вопросов? Просто послушай эту чертову историю и перестань
 придираться!
Фэн Юй наконец-то встретил свою пару. Он может справиться с 
политиками, бизнесменами, учеными, инженерами и так далее. Но почему он 
не может справиться с этим маленьким сопляком?
«Ах, ужин готов. Пойдемте мыть руки к ужину».
Ли Чжисин встал на табурет и помыл руки. Повернувшись, он спросил: 
«Дядя, ты так и не рассказал мне, из чего делают магический огонь, и 
почему огонь может убить Ультрамена».
Фэн Юй услышал, как открывается дверь, и обрадовался. «Быстро, твой отец вернулся. Давай выйдем, чтобы принять его».
Фэн Юй вздохнул с облегчением, увидев, что его племянник выбежал на 
улицу. Ему стало интересно, неужели у этого сопляка так много вопросов в
 школе? Его воспитательница должна сойти с ума от его бесконечных 
вопросов.
«Сяо Фэн, разве ты не считаешь детей милыми? Поскорее женись на Ли На
 и заведи ребенка». Ли Шицян нес на руках Ли Чжисина, когда говорил это.
«
Haha……»
Симпатичные? Я не вижу в них ничего милого.
Фэн Юй пытался играть в «Лего» с Ли Чжисином, но тот разбросал блоки 
«Лего» по всему дому. Фэн Юй привел его, чтобы построить снеговика, но 
он перевернул его. Расскажи ему сказку, и у него будет бесконечное 
множество вопросов!
Но Фэн Юй заметил, что этот маленький непоседа большую часть времени 
вел себя хорошо. Может быть, он ведет себя так, только когда находится 
рядом с Фэн Юем?
У Фэн Юя не было опыта общения с детьми.
Во время ужина Ли Чжисин вел себя очень тихо. Он доел всю еду, не оставив ни одного рисового зернышка.
Фэн Юй чувствовал, что то, что он видел утром, было иллюзией. Но 
очень скоро Фэн Юй был возвращен к реальности. «Дядя, я уже закончил 
есть. Не мог бы ты рассказать мне еще одну историю?»
«А? Я еще не закончил. Иди и вздремни сначала».
«Мама сказала, что мне нельзя спать после еды. Расскажи мне сказку».
«Сначала иди и поиграй сам. Я расскажу тебе сказку после еды».
«Но в твоей миске больше нет еды. Ты даже положил свои палочки».
Дети такие умные в наше время?!
«Хорошо. Я расскажу тебе историю об Ультрамане против Трансформера». 
На этот раз оба героя из космоса. Это не должно быть проблемой.
«Дядя, ты так и не закончил предыдущую историю. Из чего состоит волшебный огонь?»
Почему этот ребенок все еще спрашивает о волшебном огне?!
«Как насчет того, чтобы сходить с тобой за игрушками? Я приведу тебя в
 гипермаркет. Там много игрушек. Ты сможешь выбрать все, что захочешь!»
«Можно мне игрушечную машинку?»
«Нет проблем. Какие машинки ты хочешь?»
Фэн Юй пожалел, что задал этот вопрос. У Фэн Юя сразу же разболелась голова от этого мальчишки.
«Я хочу машину, точно такую же, как у моего папы». взволнованно ответил Ли Чжисин.
«Это не игрушка. На такой машине нельзя ездить».
«Ты можешь сделать ее меньше. Нельзя? Я так и знал. Бабушка мне врет. Дядя ничего не знает».
А? Черт! Этот ребенок тоже умеет говорить такие вещи? Думаешь, я поведусь на это? Ты прав!
«Ты просто жди.
Перед Лунным Новым годом я подарю тебе игрушечную машинку, которая тебе понравится».
«Машину, на которой можно ездить?»
«Конечно, ты сможешь ездить на ней!» Фэн Юй не верит, что его огромный автомобильный завод не может построить игрушечную машину.
Просить инженеров построить игрушечный автомобиль — это злоупотребление властью. Но кто осмелится что-то сказать?
«Дядя попросит кого-нибудь построить для тебя машину».
«Подождите. У меня с собой чертеж. Ты должен построить ее по моему рисунку».
Фэн Юй посмотрел на нарисованный мелком рисунок Акара и потерял дар 
речи. Этот мальчишка даже подготовил проект машины. Он планировал, что 
это произойдет? Неудивительно, что сегодня он выглядит таким 
нетерпеливым. Он сделал это специально!
Хорошо… Я не разочарую тебя! Но после того, как ты получишь свою 
игрушечную машинку и продолжишь донимать меня, я тебя не отпущу!
Братья Калабаш

    
  





  


  

    
      «Сынок, ты вернулся? Твой маленький племянник милый?» Фэн Синтай рассмеялся и спросил.
Фэн Юй: «……» Хехе, вы все создали амонстра и до сих пор не знаете.
«Папа, а где дедушка?»
«Он пошел вниз играть в шахматы с твоим дедушкой Ли. Позволь мне сказать тебе… дети очаровательны. Когда ты маленький……».
Фэн Юй сразу понял, что задумал его отец. Он хочет, чтобы Фэн Юй 
пораньше женился и завел ребенка. К счастью, Фэн Юй умел менять тему. 
«Папа, я слышал, что ремонт дорог в нашей деревне дошел до улицы Синтай 
8?»
При упоминании об этом, Фэн Синтай сразу же улыбнулся: «Хахаха, мы 
потратили так много денег на ремонт дороги. Они должны работать быстро. 
Но деревня слишком маленькая, и в ней не так много людей. Мы не можем 
продолжать строить дороги».
«Папа, в будущем люди будут переезжать в деревню. Правительство 
строит маленькие города. Мы будем продолжать строить больше дорог. Может
 быть, мы даже установим твою статую в деревне».
«Ерунда! Какую статую? Твой отец до сих пор не умер!»
«Мы можем поставить памятник. Памятник с письменами. Ты можешь написать его сам. Этот памятник простоит сотни лет».
«Эх… это хорошая идея! Хорошая идея! Вы должны начать строить его 
сейчас. Нет. Ты не можешь сделать это сейчас. Сначала мне нужно 
попрактиковаться в каллиграфии». Фэн Синтай был взволнован. Но он 
вспомнил, что не очень хорошо владеет каллиграфией.
«Завтра я помогу тебе достать бумагу и кисти. Я также найму 
кого-нибудь из нашей провинциальной каллиграфической ассоциации, чтобы 
он тебя наставлял».
Фэн Юй повернулся и ушел с лукавой улыбкой. Его отец будет слишком 
занят, занимаясь каллиграфией, и у него не будет времени беспокоить его.
 ……
«Управляющий Фэн, вы закончили строительство дорог в вашей деревне? 
Собираетесь ли вы отремонтировать дорогу, ведущую в город? Это длинная 
дорога, и она будет стоить дорого». Управляющий Ли из провинциальной 
строительной компании услышал, что Фэн Юй ищет строительную бригаду, и 
обрадовался.
Когда они работали на Фэн Юя, им не нужно было срезать углы.
Фэн Юй платил им солидно, и если их работа соответствовала его 
требованиям, он все равно выдавал бонусы. Он отличался от других 
клиентов, где они не хотели платить больше и хотели получить работу 
высокого уровня. Эти клиенты не понимают, что значит получать то, за что
 платишь. Если бы все клиенты были такими, как Фэн Юй, у них не было бы 
головной боли.
«У вашего провинциального строительства есть опыт в ремонте и строительстве плотины?»
«Что ремонтировать? Дамбу? Вы хотите построить плотину для своей 
деревни? Это можно легко сделать. Вы можете просто выкопать землю вдоль 
реки, чтобы построить ее. Но вам нужна более тяжелая техника. Я попрошу 
своих людей подготовить для вас предложение». сказал менеджер Ли. Он 
подумал про себя. Почему менеджер Фэн не из моего родного города? Мой 
родной город — это уезд, и улицы здесь не такие широкие, как в деревне 
Фэн Юя.
«Я хочу плотину, которая может предотвратить наводнение». «Я гарантирую, что она сможет предотвратить наводнение».
«Она должна быть способна выдержать сильное наводнение, которое 
случается раз в сто лет. Она должна быть достаточно широкой, чтобы по 
ней могли ездить машины. Вы можете это сделать?»
«Менеджер Фенг, есть ли в этом необходимость? Если мы будем 
действовать в соответствии с вашими требованиями, это будет дорого 
стоить. Нам понадобится каменная или бетонная плотина. Метр такой дамбы 
будет стоить намного дороже, чем метр дороги». «Управляющий Ли знал, что
 Фэн Юй богат, но строительство дамбы — это не маленькая сумма.
«Подготовьте для меня коммерческое предложение и представьте на выбор
 несколько вариантов. В него должны входить и обычные плотины. Я 
посмотрю и выберу лучший вариант. Вы должны знать мои требования. Я не 
возражаю против стоимости, но качество работы должно быть на высоте. 
Если вы не сможете удовлетворить мои требования, не вините меня».
«Не волнуйтесь, менеджер Фенг. Хотя мы не умеем проектировать 
плотины, мы находимся рядом с Институтом планирования водных ресурсов. 
Мы попросим их спроектировать, и мы построим». Менеджер Ли размышлял в 
своем сердце. Будет лучше, если эта плотина будет построена из бетона и 
камней. Так его компания сможет заработать гораздо больше.
Институт планирования водных ресурсов, несомненно, заберет часть его прибыли.
«Я позволю вам разобраться с этим. Если возникнут проблемы, я вас найду».
«Будьте уверены. Мы тоже не в первый раз работаем вместе. С каких пор
 мы создаем вам проблемы?». Hmmm…… Мы не сталкивались ни с какими 
проблемами с проектами менеджера Фенга.
…… «Секретарь Сюй, каков бюджет провинции на гидротехнические сооружения в этом году?»
Сюй Чанъюй посмотрел на Фэн Юя, потрясенный. «Что ты хочешь?»
«Я просто хочу знать, сколько бюджетных средств выделено на улучшение
 гидротехнических сооружений. Я буду жертвовать юань на юань. Я надеюсь,
 что в этом году наша провинция улучшит плотины на реках. В нашей 
провинции 3 реки, и каждые несколько лет количество осадков резко 
увеличивается. У нас легко случаются наводнения, и я хочу что-нибудь с 
этим сделать». Фэн Юй сказал.
«Пожертвование юань за юань? Отремонтировать нашу речную дамбу? 
Управляющий Фэн, не могли бы вы изменить свои пожертвования на ремонт 
наших дорог? Наши дамбы в провинции хорошо построены, и мы ежегодно 
проводим регулярные проверки и ремонт. Они смогут противостоять 
наводнениям». Сюй Чанъюй ответил. Сколько стоит ремонт дамб? Если Фэн Юй
 готов пожертвовать провинции некоторую сумму денег, то ее следовало бы 
использовать для улучшения дорог.
Фэн Юй чувствовал себя беспомощным. Если бы провинция Лунцзян не была
 одним из самых затопляемых регионов страны, он бы ни за что не 
пожертвовал деньги на восстановление дамб.
Я лишь хочу внести свою лепту в уменьшение ущерба от наводнения». Два
 озерных региона в Хубэй и Хунань также нуждаются в пожертвованиях. Вся 
моя прибыль за этот год закончится. Как я могу помочь вам 
отремонтировать дороги?
«Секретарь Сюй, у меня есть условие в обмен на мои пожертвования на 
ремонт дамб. Мое условие — переименовать плотины в плотины ветра и 
дождя. Это связано с продвижением моей компании. Кроме того, провинция 
должна бесплатно продвигать для нас всю нашу продукцию. Это не очень 
большая просьба, и я не заинтересован в ремонте дорог».
Кто поверит Фэн Юю, если он скажет, что вся провинция Лунцзян будет 
затоплена через два года? Запасы зерна и ремонт дамб были сделаны для 
того, чтобы подготовиться к наводнениям, которые произойдут в 1998 году.
Если бы наводнений не было, Фэн Юй никогда бы не стал тратить деньги 
на ремонт дамб. Он предпочел бы пожертвовать больше школьных зданий. Он 
обгонит сэра Шоу как филантропа номер один в сфере образования. Здания 
Тай Хуа займут особое место в сердце каждого ученика. В будущем каждый 
будет чувствовать гордость и стремиться работать в компании под брендом 
Tai Hua. Конечно. Родители Фэн Юя тоже будут счастливы.
«Все плотины должны называться плотинами ветра и дождя? Это 
неправильно. Мы уже отремонтировали большинство плотин». Сюй Чэнъюй был 
не очень доволен этим предложением. Он слышал, что Фэн Юй любит иметь 
хорошую репутацию, но это уже слишком.
«Дамбы ветра и дождя. Непобедимые против ветра и дождя». Это хороший 
лозунг. Более того, я делаю огромное пожертвование. Почему бы 
правительству провинции не дать мне права на название плотин? Те 
плотины, которые были отремонтированы, больше не нуждаются в 
обслуживании? Если бюджет провинции на гидротехнические сооружения в 
этом году составит 100 миллионов юаней, я пожертвую 100 миллионов юаней.
 Если правительство провинции сможет выделить 1 миллиард юаней, я 
соглашусь, даже если мне придется продать свои котелки и сковородки, 
чтобы собрать деньги!».
Продать котелки и сковородки? Вам действительно нужно их продавать? 
Но Сюй Чанъюй понимает, насколько решительным был Фэн Юй. Для всей 
провинции было бы хорошо, если бы они смогли обновить и отремонтировать 
все плотины. Хммм… Это нужно обсудить с Департаментом водного хозяйства.
«Менеджер Фэн, как насчет того, чтобы добавить «Wind andRain» перед 
названиями плотин и установить каменную табличку на плотине, говорящую о
 том, что вы пожертвовали деньги на ремонт плотины?»
«Это тоже подойдет. Но вам не нужно указывать мое имя. Вы можете 
использовать Wind and Rain Electronics или Wind, Rain Home Appliances и 
т.д. Свяжитесь со мной снова, когда все будет решено. После Лунного 
Нового года я снова уеду за границу».
«
Как мы можем заставить вас ждать? Я дам вам ответ до Лунного Нового года».
После ухода Фэн Юя Сюй Чанъюй немедленно вызвал к себе секретаря. «Попросите Ян Ливэнь прийти ко мне в офис сейчас же».

    
  





  


  

    
      «Чжиган, сколько денег может взять наша компания?» Фэн Юй сел на диван и спросил.
«У нас должно быть около 60 миллионов юаней. Разве вы не просили нас 
создать собственные каналы распространения в различных провинциях?» У 
Чжигану стало любопытно. В начале этого года компания потратила большую 
часть прибыли на создание собственного канала сбыта. Почему менеджер Фэн
 спрашивает о деньгах?
«Мы не можем прекратить строить наши каналы распространения. Если 
денег не хватает, возьмите кредит. Подготовьте 50 миллионов юаней, 
которые должны быть перечислены Департаменту водоснабжения нашей 
провинции. Вы должны следить за тем, как Департамент водоснабжения 
использует эти деньги. Если другие департаменты осмелятся прикоснуться к
 этим деньгам, или при строительстве будут срезать углы, немедленно 
звоните мне!» приказал Фэн Юй.
Правительственные чиновники были очень смелыми. Они даже не 
осмеливались злоупотреблять средствами, выделенными центральным 
правительством, не говоря уже о пожертвованиях от частной компании.
Правительственные чиновники всегда будут использовать всевозможные 
причины для нецелевого использования средств. Они будут использовать 
средства для увеличения количества городских автобусов, офисного 
оборудования, строительства новых офисных зданий и т. д. Фэн Юй не 
позволит этому случиться!
«Департамент водоснабжения? Менеджер Фэн, что вы планируете делать?» с любопытством спросил У Чжигань.
«Ремонтировать плотины на реке».
«Ремонтировать плотины? Управляющий Фэн, почему вы ремонтируете 
плотины? Этим должно заниматься правительство. Вы могли бы пожертвовать 
деньги в образовательный фонд Тай Хуа». У Чжиган не понимает, почему Фэн
 Юй хочет ремонтировать плотины. Никому не будет дела до плотин, и это 
не улучшит его репутацию.
«В нашей провинции 3 реки. Если случится наводнение, ущерб будет 
серьезным. Все сельскохозяйственные угодья будут затоплены. Если плотины
 прорвет, дома будут разрушены, а жизни унесет».
«Неужели все так серьезно? В 1991 году в Лунцзяне тоже было 
наводнение. Но мы все остались живы. Высшее руководство выделило 
средства на укрепление дамб и приняло множество мер по предотвращению 
наводнений. Что может случиться? Кроме того, у нас не всегда будут 
наводнения».
ответил У Чжигань.
Больше всего Фэн Юя беспокоило вот что. В его прежней жизни все 
пренебрегали опасностью наводнений. Хотя плотины в Лунцзяне не 
разрушились, конструкции плотин и меры по предотвращению наводнений были
 недостаточны, чтобы справиться с наводнением 1998 года.
Кроме того, экономика того времени не позволила провинции построить 
лучшие плотины. Если бы Фэн Юй не переродился в этой жизни, он бы не 
обратил на это внимания. Никто в мире не ожидает, что наводнение будет 
таким сильным. Никто не подумает, что вся провинция будет затоплена. 
Когда в Китае случается наводнение, провинция Лунцзян обязательно 
страдает. Это происходит потому, что в провинции Лунцзян много рек. Во 
время наводнения нужно будет укреплять дамбы.
На самом деле, если Фэн Юй не знает о наводнениях, он также не будет 
беспокоиться об этом. Город Бин был в безопасности от наводнений.
Но Фэн Юй помнил, как сильно пострадала провинция Лунцзян в его 
прошлой жизни. Образы страдающих людей все еще были в его памяти. Он 
надеется, что на этот раз сможет изменить историю.
«Наводнений не будет ни в этом году, ни в следующем. А что будет, 
если наводнение случится в следующем году? Нам будет уже поздно что-либо
 делать. Профилактика лучше, чем лечение. Идите и сделайте необходимые 
приготовления. Все решено». Фэн Юй махнул рукой, не желая больше ничего 
объяснять.
У Чжиган не мог ничего сказать. Фэн Юй каждый год повышал им 
зарплату, и их премии ежегодно увеличивались. Теперь тем, кто 
присоединился к Фэн Юю с тех пор, как он основал эту компанию, выдали по
 автомобилю Songjiang. Все они имеют шестизначные сбережения. Никто из 
них и представить себе не мог, что в прошлом они смогут жить так 
комфортно.
Просто следуйте и делайте то, что говорит вам менеджер Фэн. Ничего не
 случится, если вы будете слушаться менеджера Фэна. Это была их вера. 
Хотя У Чжигань был озадачен сегодняшним решением Фэн Юя, он все же 
выполнил его приказ.
В конце концов, средства были выведены из компании, Tai Hua Trading пришлось получить кредит в банке ICBC.
Компания Tai Hua Trading имеет хорошие отношения с банком ICBC, и они могли легко получить низкопроцентный кредит.
До этого Фэн Юй потратил почти все средства на инвестиции в 
Microsoft. Хотя дела у всех компаний Фэн Юя шли хорошо, Tai Hua 
Supermarket все еще оставался должен банкам крупную сумму денег. 
Дивидендов по-прежнему не было. Компания Lehaha также расширялась, но 
дивиденды выплачивались очень небольшие. Компания Bing City Machinery 
Company также расширялась и нуждалась в обновлении оборудования. 
Фармацевтическая корпорация Бинг-Сити тоже расширялась. Они только что 
купили две фабрики.
Wind and Rain Electronics, Wind and RainHome appliances, Aiwa 
Electronics, Aiwa Home Appliances были такими же, как и TaiHua Trading. В
 прошлом году Фэн Юй вывел из этих компаний крупную сумму денег для 
инвестирования в фондовые рынки США. Он также оказывал массовую 
спонсорскую помощь CCTV и Спортивному управлению. У него осталось не так
 много денег.
Фэн Юй все еще думал о том, как собрать сумму денег, чтобы инвестировать в быстро растущий фондовый рынок.
«Чжан Минг, сколько прибыли осталось в компании?»
«Мы можем взять около 100 миллионов. Менеджер Фэн, вам нужны деньги? 
Но разве вы не говорили, что мы собираемся расширить линию по 
производству свинины?»
«Возьмите кредит на это и сначала дайте мне деньги».
Фэн Юй также взял сумму денег в компанииAIWA. Сейчас у него с собой около 300 миллионов юаней.
«Шурин, сколько денег есть у вашей компании? Мне нужно занять немного».
Ли Шицян был ошеломлен. Фэн Юй хочет занять у него денег? Все 
компании Фэн Юя приносили больше прибыли, чем его «Логистика ветра и 
дождя». «Сколько тебе нужно?» Ли Шицян также решил расширить свой бизнес
 на юг. Ему нужно было расширить свой флот, а у него не так много 
средств.
«Сколько у тебя есть?» спросил Фэн Юй.
«Сяо Юй, у твоих компаний проблемы?» — полюбопытствовал Ли Шицян. Он 
знал, что с компаниями Фэн Юя в Китае ничего не случилось. Может быть, 
дело в бизнесе Фэн Юя за границей? «С моими предприятиями нет никаких 
проблем.
. Все мои деньги были вложены в фондовые рынки, и я не хочу продавать
 акции, поскольку цены на них все еще растут. Я думаю пожертвовать 
деньги на восстановление плотин».
Ли Шицян не понимает, о чем думает Фэн Юй. У тебя нет денег, и почему
 ты все еще жертвуешь на восстановление дамб? Даже если ты хочешь 
пожертвовать, ты можешь подождать, пока не продашь свои акции».
«Я могу одолжить вам 10 миллионов юаней. Достаточно ли этого? Я 
думаю, что смогу собрать максимум 20 миллионов». Ли Шицян больше не был 
боссом небольшой логистической компании. Рыночная стоимость Wind and 
Rain Logistics сейчас составляет более 100 миллионов. Но прибыль от 
логистического бизнеса невелика. От 10 до 20 миллионов юаней? Это 
слишком мало.
«Неважно. Я поищу других людей».
«Подождите. Почему вы жертвуете на ремонт дамб?»
«Чтобы предотвратить наводнения».
Ли Шицян: «……». Он не понимает, о чем думает Фэн Юй. Фэн Юй 
предпочитает занять деньги, чтобы пожертвовать их на ремонт дамб? С 
какой целью вы это делаете? Кого будет волновать, если вы пожертвуете 
деньги на ремонт дамб? Где наводнения?
«Почему вы не можете отремонтировать дамбы в следующем году?»
«Нет времени». пробормотал Фэн Юй.
«Что вы имеете в виду под «нет времени»?
«А, ничего. Ты должен знать, что у меня нет большого терпения. Я 
попрошу помощи у кого-нибудь другого. Не говори никому дома об этом. Я 
не растрачу свои деньги».
подумал Ли Шицян. Это не называется растратой денег, тогда как это называется?
Что творится в голове у Фэн Юя?

    
  





  


  

    
      Начальник департамента водоснабжения Лунцзяна Ян Ливэнь улыбался со 
вчерашнего дня. Ходили слухи, что его повысят после встречи с 
руководителем!
Но никто не слышал о том, что кто-то из руководителей провинциального
 правительства будет переведен на другую должность. Кто из лидеров будет
 переведен в центральное правительство? Все люди в правительстве 
расспрашивали друг друга. Если кто-то из руководителей перейдет на более
 высокий уровень, появится вакансия, и у руководителей всех уровней тоже
 будет шанс перейти на более высокий уровень.
Сегодня Ян Ливэнь неожиданно созвал совещание с руководителями 
среднего звена. Это было совещание по вопросам структуры. Все в 
провинциальном правительстве были шокированы.
Обычно департамент проводит реструктуризацию после Лунного Нового 
года. Но это было до Лунного Нового года. Провинция Лунцзян все еще 
покрыта снегом. У департамента водоснабжения есть новый проект? Копать 
проруби?
«Вчера на встрече с руководителями я получил хорошие новости. Наша 
провинция будет модернизировать все плотины. Мы получим значительную 
сумму денег!».
Все участники встречи были взволнованы. Получив достаточно средств, 
они смогут начать множество проектов, а их премии и благосостояние 
увеличатся. Конечно, есть еще негласные преимущества, например, города, 
получающие финансирование, должны будут дать что-то взамен.
Вы не хотите отдавать? Отлично. Я выделю средства другому городу. Ваш город останется в стороне.
«Вы все в восторге? Но это также означает, что в следующем году у нас
 будет много проектов. Мы будем перегружены работой, и это будет трудно.
 Сейчас перед всеми вами стоит задача. Оповестите всех руководителей 
отделов водоснабжения в разных городах о сборе средств для водопровода. 
Все средства должны быть зачислены на счет нашего провинциального отдела
 водоснабжения. После подсчета мы удвоим все, что они соберут, и вернем 
им обратно!
Все присутствующие на собрании были в замешательстве. Что это значит?
 Провинциальное правительство не собирается выдавать средства?
Мы все еще должны собирать средства и перечислять их в 
провинциальное правительство? Провинциальное правительство удвоит и 
вернет средства обратно в города? Сумма налога, получаемая 
провинциальным правительством, ограничена. Что если городская 
администрация соберет 100 миллионов юаней?
Вы посмеете удвоить их и вернуть обратно? Правительство провинции убьет вас!
«Что вы все молчите? Старик Лю, ты отвечаешь за город Ци. Сколько 
средств ты можешь собрать?» Ян Ливэнь начал расспрашивать каждого в 
отдельности. «Лидер, что вы имеете в виду? Наш отдел не является сильным
 отделом. Что, если руководители городов не захотят сотрудничать?»
«Вам не стоит беспокоиться об этом. Все города уже получили 
уведомление из провинции. Они будут сотрудничать с нами. Если 
правительство какого-либо города откажется сотрудничать, дайте мне 
знать. Я поговорю с руководством провинции!». Ян Ливэнь твердо ответил. 
Ян Ливэнь не был начальником отдела по контролю за соблюдением правил 
дорожного движения или финансового отдела. Обычно мэры городов или их 
заместители не заботятся о нем. Не ты выдаешь деньги городам, о чем тут 
говорить?
Но в этот раз все по-другому. Лидер пообещал ему. Если он сможет 
собрать 1 млрд юаней, правительство провинции добавит еще столько же, и 
общая сумма составит 2 млрд. Водоснабжение всей провинции улучшится в 
разы. Это будет его заслуга.
СюйЧанъюй дал это обещание, потому что у правительства провинции не 
хватает средств. Все излишки были вложены в Beidacang Group, и компания 
до сих пор не принесла никакой прибыли. Прибыли не будет и в следующем 
году. Если правительство провинции вложит деньги в гидротехнические 
сооружения, это приведет к задержке других проектов. Но сейчас Фэн Юй 
собирается пожертвовать 1 к 1. Если Сюй Чанъюй не ухватится за эту 
возможность, он будет идиотом! Но у провинциального правительства нет 
денег. Он может только попросить города собрать средства самостоятельно.
Модернизация плотин — хороший проект, и лидеры смогут получить очки 
брауни. Когда все мэры городов услышали о нем, они начали думать, как 
собрать средства для Департамента водоснабжения.
После того как средства будут удвоены и возвращены им, они заберут ту
 сумму, которую вложили. Оставшихся средств им хватит на строительство и
 ремонт плотин. Фэн Юдо не знает об этом. В настоящее время он собирает 
средства для пожертвований. СюйЧаньюй согласилась, и Фэн Юй не отступит 
от своих слов.
Фэн Юману удалось собрать 500 миллионов от своих компаний, и он 
считает, что этого должно быть достаточно. Он знал, что у правительства 
провинции не так много денег. По его оценкам, провинция соберет максимум
 300 миллионов юаней, но он все равно пожертвует 500 миллионов. В 
следующем году он пожертвует еще столько же. Этой суммы должно хватить 
на укрепление гидротехнических сооружений провинции.
Дамбы не разрушатся во время наводнения в 1998 году, и люди смогут 
сохранить свои дома. Фэн Юй подумает о других решениях проблемы 
затопления полей. Может быть, он попросит фермеров перейти на кукурузу. 
Это будет лучше, чем потерять весь урожай.
Сегодня СюйЧаньюй лично позвонил Фэн Юю и пригласил его на встречу. 
Провинциальное правительство завершило разработку бюджета на следующий 
год. Они выделили дополнительные средства на гидротехнические 
сооружения. «1 миллиард юаней?! Лидер, вы говорите мне, что 
правительство провинции выделило 1 миллиард юаней на водопровод?!» Фэн 
Юй не мог поверить своим глазам. Откуда у провинции столько денег? Это 1
 миллиард, а не 10 000 юаней. Как они могли получить столько?
BeidacangGroup теряла деньги. Хотя провинция Лунцзян возродила свою 
промышленную индустрию, не так много собранных налогов передается 
провинциальному правительству. Провинциальные города имеют высокий 
контроль над собранными налогами. По оценкам Фэн Юя, провинция вложит не
 более 100 миллионов в гидротехнические сооружения.
После того, как Фэн Юй пообещал пожертвовать на водопровод, 
правительство провинции увеличит бюджет. Но он должен быть не более 
200-300 миллионов юаней. Не более 500 миллионов юаней. Откуда взялся 
этот миллиард?
СюйЧанъюй собрал чуть больше 800 миллионов со всех городов, а 
правительство провинции добавило остальную сумму, чтобы получить 1 
миллиард!
СюйЧанъюй спросил Чжан Жуйцяна, сколько денег у Фэн Юя. Чжан Руйцян 
только сказал ему, что Фэн Юй — самый богатый человек в Китае. Только 
его активов в Бинг-Сити достаточно, чтобы сделать его одним из ведущих 
магнатов в Китае. Более того, у Фэн Юя есть инвестиции в других 
провинциях и за границей. Он сказал Сюй Чанъюю, что общая сумма активов 
Фэн Юя может превышать 10 миллиардов юаней!
Когда Сюй Чанъюй услышал это, он был вне себя от радости. 10 
миллиардов юаней? Сколько это? Налоги провинции Лунцзян не составляют и 
малой части этой суммы!
Но Сюй Чэнъюй не мог ничего сказать. Фэн Юй получал свои деньги от 
законного бизнеса, и он даже пожертвовал много денег на строительство 
школьных зданий в провинции. Его пожертвования помогли провинции 
значительно сэкономить на образовании. Выслушав анализ Чжан Жуйцяна, Сюй
 Чанъюй решил. Вы говорите, что если провинция собирается инвестировать 1
 млрд юаней, вы пожертвуете столько же? Сейчас у меня есть 1 миллиард. 
Давайте посмотрим, что вы собираетесь делать!
Чжан Жуйцян говорил, что Фэн Юй никогда не отказывается от своих 
слов, когда речь идет о пожертвованиях. Сюй Чанъюй не упустит эту 
возможность.
Если все пойдет по плану, то выход Сюй Чанъюя на пенсию может быть 
отложен. Он не упустит эту возможность получить политические кредиты. 
Даже если его отставка не будет отложена, люди в провинции только 
выиграют от этого. В любом случае, он не собирается прикарманивать 
деньги, а провинция от этого только выиграет. «Менеджер Фэн, это вы 
сказали мне, что если провинция сможет собрать 1 миллиард, вы 
пожертвуете 1 миллиард. Так вот, провинция собирается вложить 1 миллиард
 в гидротехнические сооружения».
Сюй Чанъюй посмотрел на Фэн Юя, улыбаясь, как хитрая лиса.

    
  





  


  

    
      Фэн Юхад изо всех сил старался собрать 500 миллионов юаней. Ему даже 
пришлось занять 50 миллионов юаней у Фу Гуанчжэна. Но он не ожидал, что 
правительство провинции сможет собрать 1 млрд. юаней.
Центральное правительство выделило провинции средства на ремонт 
плотин в 1992 г. Эта сумма не должна быть получена от центрального 
правительства. Может ли провинция действительно собрать такую сумму?
«Секретарь Сюй, правительство провинции действительно собирается 
инвестировать 1 миллиард? А как же другие департаменты? Вам всем не 
хватит средств для работы». Фэн Юй никогда в это не поверит. Он 
чувствовал, что Сюй Чанъюй лжет ему. После того, как он пожертвует 1 
миллиард, провинция вложит 100 миллионов юаней.
«Вы можете попросить кого-нибудь проверить счет нашего 
провинциального департамента водоснабжения. 1 миллиард юаней уже 
зачислен. Я обещаю, что правительство провинции не возьмет ни цента, и 
все будет выдано различным городам», — подумал Сюй Чанъюй. Я не могу 
обещать, что руководители различных регионов будут использовать эти 
деньги не по назначению».
Сюй Чанъюй приказал разным городам не трогать пожертвования Фэн Юя. 
Они должны быть использованы для модернизации гидротехнических 
сооружений. Что касается суммы, которую они соберут, его это не будет 
волновать.
«Секретарь Сюй, я действительно пошлю кого-нибудь проверить счета». сказал Фэн Юй.
«Вы будете жертвовать столько денег, и вы должны все проверить». Сюй Чанъюй улыбнулся.
Когда Фэн Юй сказал это, Сюй Чанъюй был очень спокоен. Он знал, что 
на счету Департамента водного хозяйства должен быть 1 миллиард юаней. Но
 провинция Лунцзян не может получить 1 миллиард юаней из мизерных 
налогов, которые они собирают. Может быть, я что-то упустил?
«Секретарь Сюй, вы получили финансирование от вышестоящего 
руководства?» Этого тоже не должно было быть. Центральное правительство 
только в прошлом году выделило провинции Лунцзян некоторую сумму денег. 
Хотя эти деньги были предназначены для сельского хозяйства, они не 
должны были давать столько денег провинции Лунцзян в этом году. Другие 
провинции, несомненно, подпрыгнут.
«Высшие руководители действительно выделили некоторые средства.
Но большую часть собирает провинция. По правде говоря, это благодаря вашей щедрости». ответил Сюй Чанъюй.
Фэн Юнь поднял глаза и некоторое время смотрел на Сюй Чанъюя. Вдруг 
он рассмеялся: «Секретарь Сюй, я собираюсь пожертвовать большую сумму 
денег. Я хочу иметь право контролировать их использование. Это не должно
 быть проблемой, верно?»
Лицо Фэн Юйшоу Сюй Чанъюя изменилось. Он знал это. Правительство 
провинции собирается использовать фонд для других областей. Невозможно!
«Менеджер Фэн, не волнуйтесь. Никто не посмеет тронуть ваши 
пожертвования. Если кто-либо посмеет использовать их не по назначению, я
 строго накажу его! Даже если это будет чиновник уровня директора, я 
понижу его до рядового сотрудника. Я осмелюсь дать вам это обещание 
перед всей провинцией. Провинциальное правительство не тронет и эти 
средства». праведно сказал Сюй Чанъюй. Фэн Юйлауг сказал. «Я все еще 
хочу позволить моим людям контролировать».
«Менеджер Фэн, вы мне не доверяете?» Сюй Чанъюй притворилась, что сердится.
Независимо от того, была ли это предыдущая жизнь Фэн Юя или эта, Сюй 
Чанъюй имел хорошую репутацию. Он не был испорчен и был человеком слова.
 Он никогда не отступал от своих обещаний. Но Фэн Юй заметил, что слова 
Сюй Чанъюя были ловушкой.
Деньги, которые я пожертвовал, не тронут? Значит, средства, собранные
 провинцией, могут быть использованы в других областях? Это значит, что 
ремонт плотин будет осуществляться на деньги, пожертвованные мной?
Сумма, собранная провинцией, должна быть из других проектов. Как 
только я сделаю пожертвования, они переведут обратно деньги, 
«позаимствованные» из других проектов.
Жирная надежда!
«Секретарь Сюй, я хочу проконтролировать использование фонда в 2 миллиарда юаней. Это не 1 миллиард». сказал Фэн Юй.
«Менеджер Фэн, провинция будет внимательно следить за фондом».
«Со всем уважением, я доверяю вам. Но я не знаю руководителей других 
городов. Если руководители городов захотят использовать средства, 
руководитель водопровода посмеет не дать им денег? Вы можете только 
пообещать, что мои пожертвования не будут использованы в других 
областях. А как насчет суммы, которую собрала провинция?
Ты не будешь заботиться о том, как его используют?» Фэн Юй усмехнулся.
Ты хочешь играть со мной в эти маленькие хитрости?
Сюй Чэнъюй знал, что Фэн Юй раскусил его мелкие уловки. Но он все 
равно хочет получить пожертвование. В конце концов, пожертвование 
жизненно важно для провинции.
«Менеджер Фэн, я буду честен с вами. У провинции нет столько денег на
 модернизацию гидротехнических сооружений. Плотины в нашей провинции все
 еще в хорошем состоянии и не нуждаются в модернизации или ремонте».
«Это значит, что провинция хочет использовать мои деньги только для 
модернизации плотин? А зачем тогда нужен Департамент водоснабжения? Вы 
знаете, сколько я могу заработать на 1 млрд. юаней? Что я могу получить 
взамен, пожертвовав эту сумму вам всем? Не говорите мне о моей 
репутации. Мне это не интересно». холодно сказал Фэн Юй.
«Менеджер Фэн, разве мы не договорились об этом?»
«Да. Мы договорились об этом. Но отношение провинциального 
правительства меня очень разочаровывает. Вы все пытаетесь обмануть мои 
пожертвования. Даже если я не буду упоминать о пожертвованиях, которые я
 сделал для провинции, вы должны знать. Сейчас я говорю вам следующее. Я
 пожертвую 1 миллиард юаней. Но мои люди будут следить за фондом в 2 
млрд. юаней. Никто не имеет права использовать его без разрешения моих 
людей!».
Лицо СюйЧаньюя изменилось. «Менеджер Фэн, это слишком. С каких пор вы
 слышали, что правительственными деньгами распоряжается частная 
компания?»
Фэн Юй спросил его в ответ. «С каких пор вы слышали, что кто-то жертвует 1 миллиард юаней?»
Что? У меня есть деньги, и я босс. Если вы способны, скажите мне, что вам не нужны мои деньги, и я немедленно уйду!
Оба затихли. Фэн Юй был очень разочарован в Сюй Чаньюй из-за этого инцидента.
«Менеджер Фэн, как насчет того, чтобы провинция инвестировала эту 
сумму в течение двух лет? Мы вложим 500 миллионов юаней в этом году и 
еще 500 миллионов в следующем!» Сюй Чанъюй произвел примерный расчет и 
понял, что 500 миллионов юаней все еще возможно. Что касается 
возражающих голосов из разных городов, то он может только силой заткнуть
 их своим авторитетом. «
Если правительство провинции собирается разделить бюджет на два года,
 то и мои пожертвования будут рассчитаны на два года. Условие остается 
прежним. Я буду жертвовать ту же сумму, что и бюджет правительства. 
Использование этого фонда должно контролироваться моими людьми. Я 
жертвую на строительство и ремонт плотин. Я не жертвую городам, чтобы 
они использовали его в других областях».
Так было лучше для Фэн Юя. Сейчас ему едва удалось наскрести 500 
миллионов юаней. Но это не должно было стать проблемой в следующем году.
 К тому времени он должен был продать свои акции и получить обратно свой
 капитал. Прибыль его компаний также должна быть достаточной. Фэн Юй 
также не хочет брать сразу 1 миллиард юаней. «Хорошо. Менеджер Фэн, 
правительство провинции соберет 500 миллионов, а вы пожертвуете 500 
миллионов юаней. Мы будем совместно следить за использованием этого 
фонда. Любое использование фонда должно быть подписано обеими сторонами.
 Вас это устраивает?»
«Нет проблем. Кроме того, плотины, которые я хочу построить, должны 
быть способны выдержать сильное наводнение. Я не хочу видеть 
некачественную работу». План, предложенный Провинциальной строительной 
компанией и Институтом гидротехнических сооружений, превосходен. Я не 
хочу, чтобы при строительстве плотин использовался уплотненный грунт. 
Трудно заметить, когда насекомые, такие как муравьи или жуки, строят 
гнезда в компактной почве. Это разрыхляет почву и может привести к 
разрушению плотины». «Это не проблема, пока Департамент водного 
хозяйства дает разрешение!» — согласился Сюй Чанъюй. Сюй Чанъюй 
согласился.
«Секретарь Сюй. Я гарантирую, что ремонт и модернизация плотин 
выгодны жителям провинции Лунцзян. Готовиться к будущему лучше, чем 
делать что-то после катастрофы. Люди будут помнить вас».
Сюй Чэнъюй вздохнул. «Вы правы. Профилактика лучше, чем лечение. Я 
остановлю эти ненужные проекты в разных городах. В эти два года 
провинция будет заниматься только сельским хозяйством и водоснабжением!»
Да. Пожертвование обеспечено. Хотя модернизация гидротехнических 
сооружений, возможно, не поможет экономике, но это то, что принесет 
пользу людям.
Что касается экономического развития, давайте подумаем о других способах.

    
  





  


  

    
      Правительство провинции выделит 500 миллионов, а Фэн Юй пожертвует 
такую же сумму. Этот 1 миллиард будет использован на гидротехнические 
сооружения провинции Лунцзин. Города поняли, что правительство провинции
 их обмануло. Но они были бессильны что-либо сделать. Они могли только 
отложить начало реализации бесполезных проектов.
СюйЧаньюй решил отправиться в Пекин после Нового года по лунному 
календарю. Ему нужно, чтобы высшие чины выдали деньги. Даже если деньги 
не будут выданы в этом году, он может подождать до следующего года. Фэн 
Юй согласился пожертвовать такую же сумму и в следующем году.
Центральное правительство не будет возражать против выделения средств
 для Лунцзяна. Если они внесут 500 миллионов юаней на строительство 
водопровода, то смогут выполнить работы на 1 миллиард юаней. Это также 
является кредитом для высшего руководства. После Лунного Нового года Фэн
 Юй вернулся в Пекин. Мастер Лу будет переведен на низовой уровень, 
чтобы набраться опыта. Перед отъездом он хотел пообедать с Фэн Юем. 
Мастер Лу много помогал Фэн Юю. Хотя Фэн Юй будет что-то отдавать в 
ответ на его помощь, он все равно хочет иметь близкие отношения с 
мастером Лу. Мастер Лу — из семьи высокопоставленных правительственных 
чиновников. Учитывая семейное происхождение мастера Лу, он, скорее 
всего, будет работать в правительственных органах. Возможно, его даже 
назначат в центральное правительство. Фэн Юй нравится характер мастера 
Лу. Он готов пойти на все ради своих друзей. «Мастер Лу, я поздравляю 
вас с Новым годом с запозданием». Фэн Юй рассмеялся.
«Брат Фэн, я тоже поздравляю тебя с Новым годом. Позволь мне 
представить тебе друга. Это НиуМэн. Он из военных. Его отец — 
генерал-майор, который является горячим фаворитом на повышение. Брат Ниу
 сейчас работает в отделе логистики».
Фэн Юйшук взял Ниу Мэна за руку. Он был обеспокоен. Он думал, что 
изменил жизнь мастера Лу. Но, похоже, ничего не изменилось. В предыдущей
 жизни Фэн Юя мастер Лу был замешан в том, что пытался помочь Ню Мэн.
Случится ли это снова в этой жизни?
«Брат Фэн, я много слышал о тебе от брата Лу. Наконец-то у меня 
появилась возможность встретиться с тобой лично. Мы должны выпить по 
крайней мере 3 бокала позже».
По его словам Фэн Юй понял, что Ню Мэн лжет. Если мастер Лу 
действительно упомянул о нем Ню Мэну, то Ню Мэн узнает, что Фэн Юй не 
любит пить.
Мастер Лу сказал. «Брат Ниу, брат Фэн не умеет пить. Я выпью с тобой 
позже». «Как может человек не уметь пить?» сказал Ниу Мэн и посмотрел на
 Фэн Юя. От этого Фэн Юй стало еще более неловко.
Неужели я вас обидел?
Если бы не мастер Лу, Фэн Юй ушел бы. Фэн Юю было неинтересно 
знакомиться с этим человеком. Он просто полагался на своего отца. 
Почему? Я не умею держать себя в руках, и я не мужчина? С каких это пор 
мужчин оценивают по количеству выпитого? Вы что, горные бандиты?
Неудивительно, что люди говорят, что китайские солдаты становятся 
хуже. Это второе поколение подмочило репутацию китайской армии.
«НиуМэн! Сейчас же извинись!» выругался мастер Лу.
«Брат Лу, почему я должен извиняться?» Ню Мэн не думал, что он сказал что-то плохое.
«Ниу Мэн, если ты все еще хочешь дружить со мной, извинись 
немедленно. Если нет, ты можешь вернуться назад». твердо сказал мастер 
Лу.
Ню Мэн посмотрел на мастера Лу, смутился и посмотрел на Фэн Юя. Он не
 понимал, почему мастер Лу помогает Фэн Юю. Фэн Юй — всего лишь 
бизнесмен.
Но Ню Мэн не посмел пойти против мастера Лу. Он посмотрел на Фэн Юя и
 с готовностью извинился. «Простите меня. Я накажу себя тем, что выпью 
один стакан позже».
Когда Ниу Мэн сказал это, на его лице появилась ухмылка. Он знал, что
 Фэн Юй не пьет, и специально сказал, что извинится, выпив. Искренен ли 
он в своих извинениях?
Мастер Лупат потрепал Фэн Юя по руке. «Брат Фэн, не обращай на него внимания. Он так говорит, но не желает зла».
Фэн Юй в сердцах рассмеялся. Не будь так уверен. Ты и представить себе не можешь, что вся его семья — предатели!
Во время ужина Фэн Юй был очень тих.
Мастер Лу почувствовал себя неловко и продолжал пытаться общаться с 
Фэн Юем. Ню Мэн был доволен, глядя на Фэн Юя. После ужина Ню Мэн 
предложил пойти попеть в караоке. Он сказал, что там есть новая гостиная
 и отдельные комнаты. Фэн Юй не был уверен, идет ли он туда петь или 
испытать другие вещи.
«Вы все можете идти. Мне это не интересно». Фэн Юй встал и собрался уходить.
«Что не так? Ты не даешь мне покоя?» Ниу Мэн была в ярости.
«Кто ты?! Мне нужно дать тебе в морду?!» Фэн Юй уставился на Ню Мэна.
 Лицо Ню Мэна изменилось: «Ф**к! Фэн Юй! Ты просишь избиения?»
Фэн Юй не успел сказать ни слова, как Мэй Чжигао вскочил и встал 
рядом с Фэн Юем. «Босс, кто-то создает здесь проблемы? Я вызову наших 
людей». Внизу в другой машине сидели еще двое коллег. За пределами 
города Бинь Фэн Юй имел привычку брать с собой несколько телохранителей.
Ниу Менг посмотрел на Мэй Жигао. «Солдат?»
«Я всего лишь водитель». холодно ответил Мэй Чжигао.
«Брат Фэн, Ниу Мэн, вы все все еще относитесь ко мне как к другу? 
Садитесь.» Лицо мастера Лу было мрачным. Он знал, что Ню Мэн 
необдуманный и импульсивный. Но что случилось с Фэн Юем сегодня. Он знал
 Фэн Юя уже почти два года. Он не ведет себя так.
Если телохранители Фэн Юя подойдут и изобьют Ню Мэна на ужине, 
который устраивал мастер Лу, то в будущем ему будет трудно встречаться 
со своими друзьями. «Брат Лу, я приглашаю его пойти в караоке. Я не 
прав?» Ниу Мэн посмотрел на мастера Лу.
«Ниу Мэн. Ты возвращайся первым. Я угощу тебя выпивкой в другой день».
Ню Мэн был шокирован. Что вы имеете в виду? Вы просите меня вернуться из-за бизнесмена?
Ню Мэнсо понял, что мастер Лу не намерен идти с ним в караоке, 
схватил пальто и выбежал из ресторана. Когда он проходил мимо Фэн Юя, он
 с ненавистью посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй тоже заметил это.
После ухода Ню Мэна, Мэй Жигао вышел и закрыл дверь.
«Брат Фэн, ты знаешь его раньше? У вас есть какие-то обиды?»
«Нет», — спокойно ответил Фэн Юй.
Если это не потому, что я хочу спасти тебя, я не могу беспокоиться о
 нем». Фэн Юй был доволен тем, что мастер Лу помогает ему, и у него не 
было конфликтов с Ню Мэн. Если бы мастер Лу игнорировал Фэн Юя и 
встречался с Ню Мэн, Фэн Юй не стал бы беспокоиться о нем. Вокруг много 
вторых поколений. Фэн Юй всегда может подружиться с другим 
представителем второго поколения. Кроме того, сейчас Фэн Юй не нуждается
 в помощи этих представителей второго поколения.
Мастер Лук знал, что Фэн Юй уже встречался с Главным Архитектором и Железным Кулаком Чжу. Ниу Мэн не может сравниться с Фэн Юем.
Отец Ню Мэна был всего лишь генерал-майором. За пределами армии он 
всего лишь офицер уровня директора. Мастер Лу собирается перейти на 
низовой уровень и стать партийным секретарем уезда. Менее чем через 10 
лет он также станет чиновником уровня директора!
Мастер Лу дружил с Ниу Мэн, потому что Ниу Мэн был проницательным. Но, несмотря ни на что, его нельзя сравнивать с Фэн Юем.
«Хорошо. Я не буду приглашать его в будущем. Я просто случайно 
встретил его сегодня и не собирался приглашать. У него скверный 
характер. Не обращай на него внимания». Мастер Лусаид.
«Мастер Лу, как ваш хороший друг, я хочу дать вам совет. Перестань 
смешивать с ним. Из-за него у тебя будут неприятности». серьезно ответил
 Фэн Юй. «Хахаха, брат Фэн, я поеду на юго-восток работать. Даже если он
 захочет выпить со мной, у меня тоже нет времени. Уровень низов не такой
 расслабляющий, как Пекин». Мастер Лу ответил. Он почувствовал, что Фэн 
Юй сказал это, потому что ему не нравится Ню Мэн. Фэн Юй подумал про 
себя. Что если Ню Мэна переведут на военную базу на юго-востоке?
Но Фэн Юй не может сказать мастеру Лу, что отец Ню Мэна — предатель. Проще будет объясниться самому.

    
  





  


  

    
      «Брат Фэн, сможешь ли ты помочь мне после того, как меня отправят на 
юго-восток?» Именно с этой целью мастер Лу пригласил Фэн Юя на ужин. Ему
 нужно, чтобы Фэн Юй помог ему получить политические кредиты.
Почему все чиновники второго поколения так быстро получают повышение?
 Когда они переходят на низовой уровень, они берут с собой свои связи и 
инвестиции. Они могут привлечь людей, которые помогут им получить 
кредиты. Конечно, другая причина в том, что никто не осмеливается 
выхватить у них кредиты или скрыть их. Эти представители второго 
поколения с юности учились у старших, как быть чиновником. Но на низовом
 уровне их по-прежнему много. Мастер Лу будет отправлен на юго-восток, и
 он привезет с собой несколько проектов и инвестиций. Но он все еще 
чувствует, что его подготовка недостаточна. Этих проектов и инвестиций 
достаточно для того, чтобы через 5 лет его повысили до заместителя мэра.
 Он считает, что это слишком медленно. Представители второго поколения 
очень горды и высокого мнения о себе. Они чувствуют, что скоро займут 
более высокую должность, и не хотят, чтобы их продвигали медленно.
«Мастер Лу, в какую часть Юго-Востока вы будете направлены?»
«Провинция Фуцзянь, уезд Путянь. Там я буду № 1». У мастера Лу было 
гордое выражение лица, когда он говорил это. В его возрасте редко кто 
занимал такую должность. «Поздравляю.» Фэн Юй поднял брови. Фуцзянь? Это
 же штаб-квартира Nanfu Battery. Фэн Юй уже давно присматривался к Nanfu
 Battery. В его прошлой жизни компания была поглощена иностранными 
инвесторами. Эта компания ранее была государственным предприятием, а в 
итоге оказалась в руках иностранцев. Конечно, это было связано и с 
политикой. Компания прислушалась к местному правительству, чтобы 
привлечь иностранных инвесторов. Когда Nanfu Battery объединилась с 
иностранными инвесторами, компания не испытывала недостатка в средствах.
 Даже если бы они захотели расширить свою деятельность, все банки готовы
 предложить кредиты.
Но местное правительство хотело привлечь иностранные инвестиции и 
заставило Nanfu Battery продать свои акции. В итоге Morgan Stanley 
приобрел акции компании у других акционеров и продал их конкуренту Nanfu
 Battery. Поскольку мастер Лу собирается в провинцию Фуцзянь, Фэн Юй был
 намерен приобрести Nanfu Battery. Лучше, чтобы эта компания 
принадлежала ему, чем попала в руки иностранцев.
Для начала Фэн Юй должен подтолкнуть мастера Лу вверх. Мастер Лу 
должен быть как минимум заместителем провинции Фуцзянь, чтобы у него 
была хоть какая-то возможность. Если он останется в уезде Путянь, он не 
сможет помочь с приобретением».
«Мастер Лу, я попрошу компанию Bing City MachineryCompany открыть завод по производству мотоциклов в Путяне».
Фуцзянь находится в центре трех провинций. Создав там завод, можно 
обслуживать близлежащие регионы. Это было одно из мест, где компания 
Machinery Company планировала открыть свои новые филиалы.
Мастер Лу был вне себя от радости. «Это SongjiangMotorcycles? Спасибо, брат Фэн. Ты мне очень помог».
Мастер Лу немного подумал и спросил: «Брат Фэн, вы собираетесь 
открыть только завод по производству мотоциклов? А как насчет 
автомобилей Сунцзян? Можете ли вы открыть там филиал завода?»
«Мастер Лу, автомобильный завод требует больших инвестиций. Деньги — 
это не проблема. Но автомобильный рынок в Китае только начинается, и ему
 не хватает спроса. FAW удерживает самую большую долю рынка в 
юго-восточном регионе. Мы все еще медленно пытаемся увеличить нашу долю 
рынка. Но рынок имеет свои ограничения. Как долго вы планируете 
оставаться в Фуцзяни? Если вы собираетесь оставаться там более 10 лет, я
 построю там филиал завода, даже если мне придется терять деньги в 
течение следующих 3-5 лет!». Фэн Юсаид.
Фэн Юй знал, что эти представители второго поколения будут 
переводиться на низовой уровень и обратно, чтобы получить повышение. 
Мастер Лу дослужился до начальника отдела в министерстве.
Затем его переведут на низовой уровень, а после того, как он получит 
звание заместителя директора бюро, его снова переведут в департаменты. В
 следующий раз, когда он будет назначен на низовой уровень, он станет 
директором бюро. Другим людям приходится продвигаться по служебной 
лестнице медленно. У второго поколения есть много способов получить 
повышение, и они продвигаются по службе гораздо быстрее других.
«Брат Фэн, мотоциклетный завод — это достаточно хорошо». Мастер Лу 
смущенно рассмеялся. Он не осмеливается давать какие-либо обещания. Если
 есть вакансия в высшем руководстве, он постарается сделать все 
возможное, чтобы получить ее. Только те, кто на шаг впереди других, 
попадут на 9 высших должностей!
«Господин Лу, как ваш хороший друг, я должен напомнить вам. 
Во-первых, вы тот, кто не испытывает недостатка в деньгах. Вы никогда не
 должны прикарманивать деньги».
«Конечно. Хотя в прошлом вы дали мне несколько акций, и я перевел их 
своему шурину. Но если мне понадобятся деньги, он мне их даст».
«Во-вторых, потакать похоти — это все равно, что вешать нож на 
голову. Вы столько лет дурачились, а теперь вы замужем. Пора бы тебе 
сбавить обороты. Я могу понять, если вы иногда играете. Но никогда не 
выкладывай свои настоящие чувства и не делай ничего, что может навредить
 твоей семье».
«Я знаю об этом. Это я попросила о переводе. Я тоже хочу сделать карьеру. Я перестал дурачиться». ответил мастер Лу.
«В-третьих, я хорошо тебя знаю. Ты любишь заводить друзей и 
отстаивать их. Это хорошо. Но в будущем это не принесет тебе пользы. У 
тебя много друзей, и среди них есть самые разные люди. Если ты 
попытаешься помочь им, когда они окажутся в беде, ты тоже можешь 
оказаться замешанным».
Мастер Лу нахмурился. «Вы преувеличиваете. Если я не буду помогать своим друзьям, как другие будут смотреть на меня?»
«Если речь идет о каких-то незначительных делах, то это не проблема. 
Но проблема в том, что ты никогда не отказываешь своим друзьям, когда 
они приходят к тебе за помощью. Ты всегда дашь им второй шанс, 
независимо от того, что они сделали.
Но задумывались ли вы когда-нибудь, что некоторые ошибки нельзя простить!»
«Никто не совершенен. Кто осмелится сказать, что никогда не совершал 
ошибок в своей жизни? Как друг, я должен помогать им. Если я не протяну 
руку помощи, когда они в беде, как я могу быть их другом?» ответил 
мастер Лу.
Характер мастера Лу достоин того, чтобы быть другом. Но его характер не подходит для работы в правительстве.
«Мастер Лу, не забывайте о своем статусе. Если вы хотите сделать 
карьеру в правительстве, эти друзья будут только тянуть вас вниз. Вы 
можете заботиться о них, но есть предел. Вы должны ставить страну 
превыше всего!»
«Я знаю об этом. Конечно, я буду ставить страну превыше всего. Я тоже
 член партии». Мастер Лу рассмеялся. Фэн Юй в сердцах сказал. Если ты 
мог так думать в моей прошлой жизни, то ты не будешь неудачником. 
Пожалуйста, не повторяйте эту ошибку и в этот раз.
«Я рад, что ты понимаешь. Кроме того, некоторые люди недостойны быть 
друзьями. Когда ты будешь на Юго-Востоке, не смешивайся с очень 
популярными друзьями. С древних времен люди, подобные им, не имеют 
хороших отношений».
«Хорошо. Что с тобой сегодня? Я всего лишь еду на работу в Фуцзянь. 
Это не какое-то опасное место». Мастер Лу рассмеялся. Фэн Юй вздохнул и 
не стал продолжать. Некоторые вещи нельзя говорить. Семья Ниу Мэна и 
бизнесмен из Юго-Восточного региона в будущем вовлекут в свои дела 
многих людей.

    
  





  


  

    
      Начало марта. Мастер Лу уехал в Фуцзянь, а Фэн Юй вернулся в Нью-Йорк
 из Гонконга. Это произошло на неделю раньше, чем планировалось. Это 
было связано с тем, что Фэн Юй получил известие о том, что Эмпайр Стейт 
Билдинг готов к сделке.
Фэн Юй не знает, что Хидэки Йокой сделал для того, чтобы Киико 
Накахара согласилась продать свои акции здания Фэн Юю. Но Камеда Масао 
сказал, что Хидеки Йокои отдал многие свои активы в США и Европе в обмен
 на это. После этой сделки Хидеки Йокои порвет все связи с Киико 
Накахара.
С этого момента Киико Накахара не будет иметь ничего общего с семьей 
Йокои. Киико Накахара получит большую часть активов Хидеки Йокои. Она 
продаст все активы в США и переедет во Францию. Ее имущества в Европе 
хватит ей и ее мужу до конца жизни. Дональду Трампу также удалось 
избавиться от двух долгосрочных арендаторов из Эмпайр-стейт-билдинг. Он 
вернул себе контроль над зданием.
Хотя Трамп использовал некоторые методы, такие как сотрудничество с 
другими арендаторами, чтобы вытеснить этих арендаторов, распространение 
слухов о них и т.д., Кийко Накахара все же заплатила этим арендаторам, 
чтобы они расторгли договор аренды.
Эмпайр-стейт-билдинг больше не является самым высоким в США. Он уже 
не такой значительный, как раньше. Кийко Накахара, Трамп и остальные 
арендаторы потребовали капитального ремонта здания, но, согласно их 
контрактам, они должны были разделить расходы. Рынок недвижимости в это 
время был не на высоте, и они отказались платить за ремонт.
Фэн Юй был доволен окончательным решением. Он получит все права на 
Эмпайр Стейт Билдинг. Даже если здание будет реконструировано, он не 
потеряет деньги.
Цена за здание составляла 100 миллионов долларов США. Поскольку Трамп
 хотел получить 5% акций, Фэн Юй заплатил ему 45 млн долларов США и 
одолжил 50 млн долларов США. Фэн Юй также заплатил Киико Накахара и 
Хидеки Йокои 40 миллионов долларов США за их 50% акций. Фэн Юй продал 
часть своих акций, чтобы выручить 200 миллионов долларов США.
Если бы он продал акции до Лунного Нового года, его прибыль была бы 
на 20 миллионов долларов США меньше. Он вернул Фу Гуанчжэну деньги, 
которые занял, а остальные перевел на свой личный счет. Он решил купить 
дом в Нью-Йорке.
Бывшая управляющая компания EmpireState Building принадлежала Трампу,
 и она была переименована в Wind and Rain EmpireState Building 
Management Company. Фэн Юй является владельцем компании и владеет 60% 
акций. Кириленко заплатил Фэн Юю некоторую сумму денег и получил 35% 
акций. Доля Трампа составляет 5%. Согласно их соглашению, Трамп должен 
будет бесплатно управлять зданием в течение следующих 5 лет. Это избавит
 Фэн Юя от многих проблем. Первым решением Фэн Юя после приобретения 
здания было собрать сумму денег на ремонт здания. Его единственным 
требованием было сделать Эмпайр-стейт-билдинг самым комфортабельным 
офисным зданием.
Трамп использовал деньги, вырученные от продажи акций «Эмпайр Стейт 
Билдинг», и то, что он занял у Фэн Юя, для покупки здания, на которое он
 положил глаз. Он также купил отель. Отель будет называться Trump Hotel.
Конечно, Фэн Юй также передал часть акций компании «Шестое чувство» 
сыновьям Хидеки Йокои. Он увеличил количество акций с 10 миллионов 
долларов США до 13 миллионов долларов США. Даже после того, как он 
передал сыновьям Хидеки Йокои больше акций, он не понес никаких убытков,
 так как сэкономил 10 миллионов долларов США, когда покупал акции у 
Хидеки Йокои и Киико Накахары. Кроме того, это была небольшая цена за 
здание. Фэн Юй также получит двух менеджеров для своей компании «Шестое 
чувство». «Ура! Фэн, мы действительно купили EmpireState Building!» 
возбужденно сказал Кириленко.
«Хахаха, хотя это немного дороговато, Трамп сказал, что арендная 
плата увеличится после реконструкции здания. Мы окупим затраты на ремонт
 в течение 2 лет». Фэн Юй сделал небольшой глоток вина и поставил бокал 
на пол.
Арендная плата в США не может повышаться по желанию арендодателя. Существуют правила и верхний предел.
К счастью, стоимость здания возросла, что позволило им увеличить верхний предел.
В прошлом в Эмпайр-стейт-билдинг было много пустующих офисных 
помещений. После того как в Эмпайр-стейт-билдинг подтвердили, что будут 
проводить реконструкцию здания, многие компании связались с Трампом, 
чтобы выразить заинтересованность в аренде офисных помещений.
Экономика США улучшается, и Нью-Йорк, финансовый центр США, является 
популярным местом для многих компаний. Аренда в «Твин Тауэрс» слишком 
дорогая. Другие офисные здания не отличаются хорошим обслуживанием. 
Только в Эмпайр-стейт-билдинг арендная плата была приемлемой, и оно 
будет отремонтировано. Это сделало Эмпайр-стейт-билдинг лучшим выбором 
для компаний.
Даже некоторые арендаторы в башнях-близнецах хотели переехать в 
Эмпайр-стейт-билдинг после ремонта. Там дешевле арендовать офисные 
помещения.
«Мы можем видеть многие достопримечательности Нью-Йорка, когда стоим 
на крыше Эмпайр-стейт-билдинг. Это прекрасное ощущение!» У Кириленко 
было довольное выражение лица.
Фэн Юй посмотрел на него уголком глаза. Черт! Чувствовать себя великолепно? Попробуйте подняться в ветреный день!
Фэн Юй и раньше поднимался на крышу. Но это был ветреный день. На 
первом этаже было не так холодно, но на крыше ветер был настолько 
сильным, что он не мог открыть глаза!
«Отлично. Верхний этаж будет зарезервирован для вашей компании. Вы можете подниматься на крышу, когда вам нечего делать».
Если вы не боитесь холодного ветра, вы можете подниматься туда каждый
 день. «А что вы сделали, чтобы они продали вам это здание?» — 
полюбопытствовал Кириленко. Кириленко было любопытно. Его люди уже 
обращались к Киико Накахара и Хидеки Йокои, но те отказались продавать 
свои доли в здании. Фэн Юй рассказал Кириленко о семейной вражде Хидеки 
Йокои. Он лишь отдал им часть акций своей компании и получил право на 
покупку здания. Фэн Юй очень восхищается Хидеки Йокой. Он хитрый лис, у 
него в рукаве много хитростей. Возможно, именно этого Хидеки Ёкои хотел с
 самого начала.
Если нет, то как он смог заставить Киико Накахару продать свои акции 
Фэн Юю за такое короткое время? Цена продажи даже на 10 миллионов 
долларов США дешевле рыночной.
Хидеки Йокои передал свои активы двум сыновьям и дочери. Он взял 
определенную сумму денег, чтобы обеспечить бесперебойную работу своей 
компании. Остальные деньги пошли на «оплату» тюрьмы в обмен на лучшую 
жизнь во время его пребывания там. «Фэн, ты такой умный. Почему я не 
подумал об этом? После ремонта верхнего этажа я перееду из «Твин 
Тауэрс». Нам удобнее иметь свои офисы на собственной территории». 
Кириленко покрутил бокал с вином и сказал. Успешное приобретение 
Эмпайр-стейт-билдинг — это радостное событие, которое требует 
празднования.
«Босс, посмотрите на эти газеты!» Когда Кириленко и Фэн Юй праздновали, вбежал Уилсон с газетой.

    
  





  


  

    
      Уилсон открыл юридическую фирму в Нью-Йорке, поскольку Фэн Юй 
останется в США на ближайшие два года. Помимо помощи Фэн Юю в оформлении
 юридических документов, он стал личным адвокатом Кириленко в США. 
Только гонораров от этих двух сделок было достаточно, чтобы покрыть его 
расходы. Кроме того, его фирма может выполнять и другие заказы.
Вчера Уилсон оформил документы на Эмпайр-стейт-билдинг для Фэн Юя. 
Сегодня утром он читал газеты в своем офисе, когда увидел статью о 
продаже Эмпайр-стейт-билдинг.
Эмпайр-стейт-билдинг теперь был в заголовках газет. Но это не было хорошей новостью.
Таинственный китайский бизнесмен приобрел Эмпайр-стейт-билдинг.
Эмпайр-стейт-билдинг снова сменил владельца. Почему наше культовое историческое здание принадлежит чужаку?
Китайский капиталист вторгается в США.
Заголовки более десятка газет были посвящены продаже 
Эмпайр-стейт-билдинг. В сообщениях также говорилось о том, что Фэн Юй 
является акционером Microsoft. Возможно, журналисты все еще не знали о 
других его предприятиях.
Фенг Юфроун. Это теория заговора, которую любят американцы, но 
американцы были кучкой эгоистичных людей. Они хотят лишь наслаждаться 
преимуществами могущественной страны, но отказываются от своих 
собственных выгод ради страны. Поэтому эти теории никак не повлияют на 
инвестиции Фэн Юя в США. Компании по-прежнему будут арендовать офисные 
помещения в Эмпайр-стейт-билдинг, и они не смогут заставить Фэн Юя 
продать свои акции Microsoft.
Но Фэн Юй чувствовал, что в этих сообщениях есть политическое 
влияние. В сообщениях постоянно подчеркивалась его национальность как 
китайца. Это соответствовало теории китайской угрозы, в которую верили в
 США.
Фэн Юй хотел спросить Кириленко о его мнении по поводу этих 
репортажей, но заметил, что тот был в ярости. Что не так с этими 
репортерами? Почему они не упомянули о российских теориях угрозы?
Кириленков был взбешен тем, что Россия осталась в стороне. Я также 
являюсь акционером EmpireState Building, и я потратил много денег. Как 
они могут упоминать только Фэн Юя и не говорить обо мне? Почему они 
беспокоятся только о Китае, а не о России?!
Это уже слишком! «Фэн, мы должны отомстить!» крикнул Кириленко.
Фэн Юй хотел сказать, что именно он должен опровергнуть эти сообщения. Кириленко вообще не упоминался в этих сообщениях!
Но раз уж брат Ки хочет быть в центре внимания, то пусть так и будет.
 В любом случае, Фэн Юй не хочет быть в центре внимания. «Хорошо. Как мы
 будем мстить?» Фэн Юй было любопытно, какие идеи есть у Кириленко.
В конце концов, это были США. Эти газеты были рассчитаны в основном 
на американцев. Даже если у вас есть статья, СМИ могут ее не 
опубликовать. Даже если они опубликуют ее, американцы также не будут ее 
читать, если только статья не будет полна восхвалений США. Но Фэн Юй 
никогда этого не сделает, не говоря уже о Кириленко.
Кириленко не может ждать, пока экономика США рухнет, как Япония. Фэн 
Юй подозревает, что если завтра экономика США рухнет, то лицо Кириленко 
судорогой сведет от улыбки!
«Мы должны сказать американцам, что собираемся выкупить всю их 
гордость! Сегодня мы купили Эмпайр-стейт-билдинг, а завтра купим статую 
Свободы!».
Пууууууууууууу
Фэн Юй выплюнул полный рот чая. О чем вы думаете? Вы хотите купить 
статую Свободы? Почему бы тебе не сказать, что ты купишь Белый дом?
Это национальный памятник США и символ свободы. Это как Великая 
китайская стена, Эйфелева башня во Франции и пирамиды в Египте. США 
никогда не продадут его, если только страна не исчезнет. Это невозможно.
«Кашель… Брат Ки, ты шутишь? Что ты подумаешь, если кто-то скажет 
тебе, что хочет купить Московский Кремль?» спросил Фэн Юй. «Я подумаю, 
что это шутка, и не обращу на это внимания», — ответил Кириленко. Черт! 
Ты хочешь, чтобы мы прикинулись идиотами и пропустили этот инцидент мимо
 ушей?
Ты можешь идти напролом! Я не буду этого делать!
Что за дурацкая идея!
Фэн Юк знал, что если Эмпайр-стейт-билдинг будет продан другому 
японцу или даже вождю племени из Африки, об этом не будет никаких 
сообщений. Но из-за некоторых военных действий Китая США стали очень 
обеспокоены.
Китай провел военные учения в прошлом году и планирует еще одни 
военные учения в этом году. Бюджет, выделенный на учения в этом году, 
составил более 4 миллиардов юаней. Действительно ли это были военные 
учения? Даже Фэн Юй считал, что «Старик» хочет захватить Тайвань силой. 
Планы этих военных учений просочились. Если нет, то Китай может 
действительно добиться успеха!
В середине прошлого года США вмешались в дела тайваньского 
правительства, что привело к ухудшению отношений между Китаем и США. 
Президент Клинтон испытывал Китай на прочность и воспользовался этим, 
чтобы получить поддержку на очередной срок. Во время президентского 
срока Клинтона экономика США развивалась хорошо. США сократили разрыв с 
Японией и Советским Союзом с точки зрения военной мощи и экономики.
Но в это время снова заговорили о китайской угрозе, и народ это 
воспримет. После этого США продемонстрируют свою мощь, чтобы граждане 
снова почувствовали гордость. Таким образом, Клинтон вернет себе доверие
 избирателей.
Военная мощь Китая в настоящее время является самой сильной в Азии. 
Это произошло в основном потому, что «Старик» все еще рядом и смог 
объединить всех лидеров. Кроме того, «Старик» хотел вернуть Тайвань. 
Китай уже забрал себе Гонконг и Макао. Тайвань — единственное место, 
оставшееся до того, как Китай снова станет единым целым. Это ни для кого
 не секрет, и весь мир знает об этом.
В прошлом году США отправили авианосец на поддержку Тайваня, а в этом
 году они отправили еще один авианосец. Это было сделано для того, чтобы
 предупредить Китай не захватывать Тайвань силой. В противном случае 
начнется война!
Секономическое развитие Китая только началось, и он не может 
позволить себе быть втянутым в какие-либо войны. Отношение России также 
было неизвестно.
Россия не хочет, чтобы Китай вернул себе Тайвань, поскольку ни одна страна не хочет, чтобы ее соседи были слишком сильны.
Китай находился в состоянии войны с давних времен. Россия все еще 
оправляется от последствий распада Советского Союза и не позволит Китаю 
стать слишком сильным. Если Китай вернет себе Тайвань, его экономика 
будет быстро расти и в скором времени обгонит Россию. Имея достаточно 
денег, китайские вооруженные силы станут сильнее, и Россия будет 
обеспокоена, поскольку в прошлом она оккупировала часть Китая. Именно 
поэтому, когда США послали свои авианосцы, чтобы угрожать Китаю, Россия 
ничего не предприняла.
Двух авианосцев было достаточно, чтобы угрожать прибрежным городам 
Китая. Эти города были опорой экономического роста Китая. Если бы эти 
города пострадали в результате войны, китайская экономика серьезно 
пострадала бы, а когда Китай в конце концов смог бы вернуть Тайвань, его
 экономика понесла бы потери. Это было то, чего Китай не хотел бы 
видеть.
Фэн Юк знал, что Китай уступит после угрозы Тайваню. В его прошлой 
жизни ходили слухи, что «Старик» заболел из-за этого и не смог дожить до
 возвращения Гонконга.
Но Фэн Юй все это не волнует. США хотят сообщить о китайских угрозах —
 вперед. Вы все продолжаете говорить, что Китай снова поднимется и его 
экономика обгонит США?
Отлично. Я сделаю так, чтобы это случилось в будущем!

    
  





  


  

    
      Чтобы воплотить эту мечту в жизнь, Фэн Юй должен был повысить 
узнаваемость своих брендов. Ему нужен мощный бренд, чтобы контролировать
 отрасль.
В настоящее время в США есть только два известных китайских бренда. Wind and Rain и Jianlibao!
У брендов Wind and Rain много популярных товаров. Вентиляторы без 
лопастей, увлажнители воздуха, патенты VCD, DVD и т.д. Бренд известен 
своей бытовой техникой, и некоторые из его продуктов уже являются 
лидерами рынка.
Компания Jianlibao в настоящее время является лидером китайской 
индустрии напитков. Общий объем продаж компании в прошлом году составил 
более 4 миллиардов юаней, а прибыль — более 400 миллионов юаней. 
Компания имеет филиалы более чем в десятке стран и продает свою 
продукцию более чем в 30 странах. Хотя Lehaha догоняет Jianlibao на 
китайском рынке, она была ограничена только Китаем. Продукция Lehaha 
продается только на Тайване, в Гонконге и Макао. Они пытались выйти на 
рынок Японии, но отказались от этой идеи из-за низких продаж. Японцы не 
хотят покупать их продукцию после того, как узнали, что это китайский 
бренд. Чжун Цинсянь был расстроен и даже похудел из-за этого.
Jianlibao — лидер в Китае, за ним следуют Lehaha, Le Baishi, Coconut 
Tree, Zhen Zhen, Rising Sun Group и многие другие бренды. Общий объем 
продаж этих компаний составил более 3 миллиардов долларов США. Каков был
 общий объем продаж американских компаний по производству напитков в 
прошлом году? 10 миллиардов долларов США!
Население Китая составляет 1,2 миллиарда человек, а США — всего 200 
миллионов. Разница в потребительских расходах в этих двух странах 
слишком велика. Фэн Юй всегда хотел вывезти Ле Баши из Китая. В своей 
предыдущей жизни Ле Баши пытался сделать это, но потерпел неудачу. Во 
время пика Ле Баши его продажи не превышали 25 миллионов долларов США. 
Сейчас их дела идут хуже, чем у Цзяньлибао. Даже у «Кокосового дерева» 
дела идут лучше, чем у них. Если какой-либо напиток может пройти 
проверку FDA, то у него не будет проблем с прохождением проверок в 
других странах.
Цзяньлибао удалось пройти проверку FDA и закрепиться в США.
Однако развитие компании «Цзяньлибао» в США уперлось в узкое место. 
Это было связано в основном с тем, что у Jianlibao был только один 
напиток, а в США по-прежнему было два гиганта по производству напитков.
У Jianlibao была возможность сотрудничать с Pepsi. Они планировали 
вместе конкурировать с Coca-Cola, но во время переговоров глава 
Jianlibao Ли Цзинвэй сказал нечто очень высокомерное. «Pepsi — лидер в 
международной индустрии напитков. Я представляю Цзяньлибао, чтобы 
пригласить вас присоединиться к нам и производить нашу продукцию!».
Ли Цзинвэй хотел, чтобы Pepsi стала одним из его подрядчиков!
Ходили слухи, что лицо представителя Pepsi изменилось. Pepsi 
предложила выгодные условия для этого сотрудничества. Jianlibao поможет 
Pepsi продвигать свои напитки в Китае и потеснит Coca-Cola. С другой 
стороны, Pepsi поможет Jianlibao продвигать свои напитки в США.
Это был обмен их рынками, и обе компании оказались в выигрышной 
ситуации. Но Ли Цзинвэнь был слишком высокомерен и принижал двух 
гигантов по производству напитков. Это также было связано с тем, что их 
продукция ориентирована на разные потребительские сегменты. Продукт 
Jianlibao — это спортивный напиток, ориентированный на спортсменов. Для 
Ли Цзинвэня это более здоровый напиток, а Pepsi и Coca-Cola — только 
безалкогольные напитки. Он считал, что эти безалкогольные напитки не 
смогут остановить Jianlibao в США.
На начальном этапе внедрение Jianlibao на рынок США проходит гладко. 
Ведущая китайская компания по производству напитков вышла на 
американский рынок и преуспела в расширении своей доли рынка в США. Но 
когда две компании по производству кока-колы поняли, что им не удается 
проникнуть на китайский рынок, а на их территорию вторглась Jianlibao, 
они начали подавлять Jianlibao.
Это происходило не только в США. Эти две компании подавляли 
«Цзяньлибао» во многих других странах. После того, как два производителя
 напитков совместно выступили против Цзяньлибао, развитие Цзяньлибао за 
рубежом стало ограниченным.
Как раз когда Цзяньлибао нуждалась в помощи, Фэн Юконт связался с 
главой американского подразделения Цзяньлибао, Линь Цишу. Цзяньлибао 
купила целый этаж здания для своей штаб-квартиры в США. Их офис 
находится недалеко от Эмпайр Стейт Билдинг. Фэн Юй был очень известен в 
США благодаря газетным репортажам. Когда Лин Цишу позвонил Фэн Юй, он 
сразу же согласился встретиться с ним.
Фэн Юй встретился с Линь Цишу в комнате для переговоров на верхнем 
этаже Эмпайр Стейт Билдинг. «Вы господин Фэн?» Газеты не публиковали 
фотографию Фэн Юя, и Линь Цишу не знал Фэн Юя. Но в зале заседаний был 
только один человек, и он спросил. Лин Цишу показалось, что перед ним не
 Фэн Юй, так как он слишком молод.
«Менеджер Линь, приятно познакомиться. Я Фэн Юй».
Линь Цишу узнал голос Фэн Юя и пожал ему руку. Он все еще не мог 
поверить, что этот молодой человек — Фэн Юй. «Господин Фэн. Приятно 
познакомиться.» «Менеджер Лин, вам интересно, почему я пригласил вас 
сегодня? Я не буду ходить вокруг да около. Я хочу помочь Цзяньлибао», — с
 улыбкой сказал Фэн Юй.
Линь Цишу нахмурился. «Что ты имеешь в виду? Цзяньлибао не нуждается в помощи».
Линь Цишу подумал, что Фэн Юй хочет купить долю в Цзяньлибао, а он не
 согласится. Цзяньлибао — успешное государственное предприятие, и никто 
из посторонних не может купить долю в нем. «Правда? А почему я слышал, 
что «Цзяньлибао» отказалась продавать вашу продукцию в крупных сетях 
супермаркетов?» Фэн Юхад слышал об этом. Выход в крупные сети 
супермаркетов увеличит продажи и прибыль компании. Если «Цзяньлибао» не 
сможет войти в супермаркеты, то она никогда не сможет конкурировать с 
двумя колакомпаниями на рынке США.
Линь Цишу посмотрел на Фэн Юя. Хотя это не было секретом, никто не 
узнает, если не проведет исследование о Цзяньлибао. Господин Фэн собрал 
информацию о Цзяньлибао?
«Господин Фэн, вы можете нам помочь? Я должен прояснить ситуацию. 
Дело не в том, что Цзяньлибао отказано во входе в супермаркеты в США.
Мы все еще ведем переговоры и не договорились об условиях».
Цзяньлибао хотела получить те же условия, что и две компании по 
производству шоколада. Они хотели, чтобы для них была зарезервирована 
полка в лучшем месте с привлекающей внимание вывеской. Но супермаркеты 
не согласны. Хотя Jianlibao имеет определенную известность бренда в США,
 для супермаркета он все еще не находится на том же уровне, что и две 
компании, производящие колу.
Есть еще одна важная причина: у Jianlibao есть только один вид напитка. Как может один напиток занимать целую полку?
«Что если я могу помочь вам получить более привлекательные условия?» Фэн Юй улыбнулся и спросил.

    
  





  


  

    
      Линь Цишу широко раскрыл глаза. Господин Фэн может помочь Цзяньлибао 
получить более привлекательные условия? Как он собирается это сделать и 
почему?
«Господин Фэн, что вы хотите взамен?» спросил Линь Цишу.
«Я тоже китаец, а «Цзяньлибао» — китайский бренд. Это моя причина».
Все было не так просто, как сказал Фэн Юй, но именно по этой причине 
Фэн Юй решил работать с «Цзяньлибао». Он хочет получить что-то взамен от
 этого сотрудничества. «Господин Фэн, в этом мире не бывает бесплатных 
обедов. Даже если «Цзяньлибао» — китайский бренд, вы должны хотеть 
получить что-то взамен за помощь нам». сказал Линь Цишу.
«Раз менеджер Линь так говорит, я скажу, чего я хочу. Но после того, 
как вы услышите мою просьбу, вы поймете, что Цзяньлибао будет в 
выигрыше».
Линь Цишу ничего не сказал. Он ждал, что Фэн Юй скажет ему свои 
условия. Если условия Фэн Юя будут разумными, он рассмотрит это 
предложение. Но если условия будут жесткими, он отклонит его! О покупке 
доли Цзяньлибао не может быть и речи, городское правительство никогда не
 согласится!
«Я хочу собрать все ведущие компании Китая по производству напитков и
 создать лигу. Высшая лига напитков BML. Мы будем сотрудничать и вместе 
выходить на зарубежный рынок». На зарубежном рынке «Цзяньлибао» достигла
 наилучших результатов. Поэтому мне нужно, чтобы «Цзяньлибао» поделилась
 каналами сбыта».
«Невозможно!» Прежде чем Фэн Юй успел закончить, Линь Цишу отказался.
Цзяньлибао создала свои каналы распространения с нуля. Как они могут поделиться ими с другими бесплатно?
«Не забывайте, что у других брендов тоже есть свои каналы 
распространения. Мы объединим все наши каналы вместе, и «Цзяньлибао» 
получит доступ к каналам других брендов. Например, Coconut Tree, Lehaha и
 др. Эти компании владеют некоторыми каналами, которые лучше, чем у 
Jianlibao». «Но даже если эти компании объединятся, они все равно не 
смогут сравниться с Jianlibao. Если речь идет только о некоторых наших 
каналах сбыта, то здесь еще есть место для дискуссии.»
«Что за шутка.
Кроме Китая и США, какие каналы сбыта Jianlibao считаются хорошими? 
Даже в Китае у Lehahah каналы сбыта лучше, чем у вас всех. Эти отчеты о 
продажах на зарубежном рынке — все для того, чтобы показать вашим 
руководителям. Почему я слышал, что многие филиалы Цзяньлибао приносят 
убытки?» Фэн Юй усмехнулся.
Все верно. В настоящее время «Цзяньлибао» продается в более чем 30 
регионах и странах. Но сколько из этих мест являются прибыльными? 
Цзяньлибао активно расширяется, но они не могут использовать свои 
неразвитые каналы сбыта в качестве капитала. Они порадуют своих 
руководителей, когда представят свои отчеты, но для других бизнесменов 
это шутка.
«Только когда мы объединим силу всех этих брендов в мощный альянс, у 
нас будет все необходимое, чтобы конкурировать с Pepsi и Coca-Cola». Фэн
 Юй продолжил.
«Мы можем конкурировать с ними уже сейчас».
«Хватит себя обманывать. Сколько составляет доход этих двух компаний 
только от рынка США? А сколько составляет глобальный доход «Цзяньлибао»?
 Если Lehaha и другие бренды не остановят эти две компании в Китае, 
боюсь, что эти две компании уже установили контроль над китайской 
индустрией напитков».
«Подождите. Господин Фенг, я знаю только, что вы владелец Эмпайр 
Стейт Билдинг, и я слышал, что вы являетесь акционером и директором 
Microsoft. Даже если это правда, вы также не занимаетесь бизнесом по 
производству напитков». Линь Цишу снова прервал Фэн Юя. Даже если вы 
богаты и не имеете влияния, вы хотите, чтобы я согласился на ваши 
условия, просто сказав несколько слов? Как я вижу, Цзяньлибао 
проигрывает в этом сотрудничестве.
«О, я забыл сказать вам, что я также являюсь главным акционером Lehaha». Фэн Юй улыбнулся, представившись.
«Что?! Вы главный акционер Lehaha? Разве Чжун Цинсянь не является 
главным акционером Lehaha?» Линь Цишу был удивлен. Вы — главный 
акционер, и вы позволяете второстепенному акционеру управлять компанией?
 «Неужели мне нужно лгать вам из-за такой мелочи?» небрежно ответил Фэн 
Юй.
Пустяковый вопрос?
Мы говорим оLehaha. Самая быстрорастущая компания по производству 
напитков за последние годы. Если вы являетесь главным акционером, вам 
должно принадлежать более 30% акций. Фэн Юй считает это мелочью?
Но Фэн Юй может приобрести Empire StateBuilding, а также является 
акционером Microsoft. Для него это действительно тривиальный вопрос. «Я 
думаю, вам следует обсудить это с Ли Цзинвэем, и пусть он примет 
решение. Я уже попросил Чжун Цинсяня связаться с другими компаниями по 
производству напитков в Китае. Мы объединим усилия, чтобы повысить нашу 
конкурентоспособность в борьбе с этими двумя гигантами. Одного 
Цзяньлибао недостаточно. У Цзяньлибао только один продукт, и это ваш 
недостаток!».
Линь Цишу также знает об этом. Ли Цзинвэйхад поручил ему позволить 
филиалу в США разрабатывать новые продукты. Но всякий раз, когда у его 
отдела исследований и разработок появлялись какие-то идеи, другая 
компания опережала их на шаг.
Цзяньлибао хотел представить в США чайные напитки. Но поскольку 
Lehaha, ведущая китайская компания по производству чайных напитков, 
предложила им сотрудничество, им будет трудно представить чайные 
напитки. Что если Lehaha решит конкурировать с ними и позволит 
американским брендам воспользоваться преимуществами их борьбы?
Линь Цишу немного подумал и сказал: «Господин Фэн, сначала я поговорю
 с менеджером Ли. Мы обсудим все после того, как менеджер Ли примет 
решение». Почему вы так уверены, что Цзяньлибао сможет получить 
привлекательные условия, когда мы войдем в крупные сети супермаркетов?»
«Вы все хотели войти в сети супермаркетов, но у вас только один 
продукт. Супермаркеты не будут беспокоиться о вас. Но если мы будем 
продавать китайскую еду и напитки, у нас будет больше разнообразия, чем у
 «Пепси» и «Кока-Колы». Мы сможем занять всю полку. Таким образом, у нас
 будет больше преимуществ, когда мы будем вести переговоры с 
супермаркетами».
«Кроме того, у меня есть связи с крупными сетями супермаркетов. Я 
могу получить лучшие условия, чем вы все. Я смею гарантировать, что 
условия, предложенные нам, будут эквивалентны или даже лучше, чем у этих
 двух компаний по производству колы». уверенно ответил Фэн Юй.
Фэн Юй не хвастался. Продукция «Ветер и дождь», Aiwa продается в 
крупных сетях супермаркетов. Его продукция также хорошо продается там. 
Фэн Юю достаточно сказать, что он является владельцем этих двух брендов,
 и боссы сетей супермаркетов охотно с ним пообщаются. Фэн Юй будет 
использовать «Цзяньлибао» как основной продукт, а остальные китайские 
продукты питания и напитки — как поддержку для переговоров с 
начальством. Фэн Юй считает, что некоторые китайские продукты могут быть
 успешными в США. Например, ветчина с колбасой. Этот продукт должен быть
 популярен у американцев. Линь Цишу обрадовался, услышав обещание Фэн 
Юя. Если Фэн Юй сможет получить привлекательные условия от 
супермаркетов, продажи «Цзяньлибао» достигнут нового пика!
Ли Цзинвэнь также будет впечатлен работой Линь Цишу. Когда 
«Цзяньлибао» выйдет на биржу, Линь Цишу может получить больше акций 
компании!
Эта BML должна пройти через это!

    
  





  


  

    
      Пока Фэн Юй терпеливо ждал новостей, Линь Цишу прилетел в Китай, 
чтобы встретиться с Ли Цзинвэем. Он должен был доложить ему о союзе Фэн 
Юя.
После того как Ли Цзинвэй выслушал доклад Линь Цишу, он начал строить
 другие планы. Ли Цзинвэй построил «Цзяньлибао» с нуля, но он не имеет 
никакого отношения к этой компании. Он всего лишь рабочий в этой 
компании!
Но Ли Цзинвэй — не простой рабочий. Без него не будет успешного Цзяньлибао. В своем районе он был героем!
Ли Цзинвэй не хотел, чтобы его называли героем. Он хотел владеть 
компанией. Все знали, что без него не будет «Цзяньлибао». Но по мере 
того как он получал все больше власти в компании, его стали не 
устраивать ограничения, наложенные на него правительством.
Правительство силой навязало ему положение о том, что в «Цзяньлибао» 
должно работать не менее 40% местных жителей, а руководителями среднего 
звена должны быть люди, связанные с правительственными чиновниками. Это 
сильно повлияло на развитие Цзяньлибао.
Ли Цзинвэй считал, что без этих людей Цзяньлибао будет более 
успешным! Он продолжал делать упор на развитие каналов сбыта за рубежом и
 внутри страны. Их внутренние каналы сбыта даже нельзя сравнить с Lehaha
 и Lebashi!
Компания потратила много средств на развитие своих каналов сбыта. 
Почему каналы до сих пор не развиты? Они по-прежнему зависят от 
дистрибьюторов. Если с дистрибьюторами что-то пойдет не так, продажи 
«Цзяньлибао» резко упадут. Если каналы распространения «Цзяньлибао» 
будут развиты, как у «Лехаха», они могут помешать развитию других 
напитков.
Правительство также забирает большую часть прибыли «Цзяньлибао». 
Из-за этого у «Цзяньлибао» не хватало средств. Компания LiJingwei всегда
 хотела разрабатывать новые продукты. Они должны были в первую очередь 
инвестировать свою прибыль в исследования и разработки.
Мечта Ли Цзинвэя — стать похожей на Coca-Cola. Jianlibao будет 
основным продуктом компании, а другие напитки будут дополнять его.
Таким образом, компания будет более конкурентоспособной.
Но сейчас у Jiaolibao есть только один продукт. Чиновники в 
правительстве говорят, что им не нужны другие продукты. Им достаточно 
только одного продукта, и они забрали у компании фонд развития 
продукции. Несколько лет назад «Цзяолибао» планировала заняться 
разработкой чайных напитков. Но из-за правительства их опередил Lehaha!
Ли Цзинвэй может только позволить филиалу компании в США разрабатывать новые продукты, чтобы правительство не забрало средства.
С начала 1980-х годов правительство Китая разрешило частным лицам 
инвестировать или приобретать государственные предприятия. Эта политика 
дала Ли Цзинвэю надежду.
Ли Цзинвэй думал, что он внес значительный вклад в Цзяньлибао, и 
правительство поддержит его предложение о четком определении прав 
собственности на компанию. В конце концов, многие государственные 
компании так и поступали. Они давали людям, которые внесли наибольший 
вклад в развитие компании, акции! Его местное правительство только 
наградило его и немного повысило зарплату.
В тяжелых условиях Ли Цзинвэй контролировал рост Цзяньлибао. Он знал,
 что если «Цзяньлибао» станет более успешной, то вероятность того, что 
он и его команда получат акции компании, уменьшится. Ли Цзинвэй хотел 
построить небоскреб в Шэньчжэне и перенести туда штаб-квартиру 
Jianlibao. Он хотел вывести компанию из маленького уезда. Округ, в 
котором они находятся, находится вдали от места, что ограничивало рост 
компании. Что касается того, как купить акции компании, у Ли Цзинвэя был
 план. Вывести «Цзяньлибао» на биржу!
Правительственные чиновники любят, когда компании, находящиеся в их 
ведении, получают листинг. Как только «Цзяньлибао» попадет в список, ее 
рыночная стоимость возрастет, и это будут их кредиты.
Ли Цзинвэй считал, что ему удастся убедить правительство позволить топ-менеджерам стать акционерами компании!
Но реальность оказалась далека от ожиданий Ли Цзинвэя.
Перед Новым годом Ли Цзинвэй предложил внести Цзяньлибао в список, но
 получил отказ. Руководители местного правительства даже отчитали его за
 то, что он отклоняется от социализма и не хочет вносить вклад в 
развитие страны.
Вклад! То, что я сделал за последние несколько лет, не считается 
вкладом? Ли Цзинвэй был в ярости. Он приложил столько усилий и не 
получил ничего взамен. Его планы «Листинг и небоскреб» не получили 
одобрения. У него не было возможности стать акционером компании. Он был 
полностью разочарован.
В этот период серия новостей привела Ли Цзинвэя в еще большую ярость!
Основатель TCL Ли Дуншэн подписал соглашение с местным 
правительством. Команда Ли Дуншэна гарантирует, что компания будет расти
 на 10% в год, а правительство позволит команде менеджеров 
пропорционально выкупить акции компании. В городе недалеко от Цзяньлибао
 основателю и его команде была продана компания по производству 
электронных приборов. Было много подобных сообщений. Руководство многих 
государственных компаний получило акции компании. Некоторые команды 
получили много акций, некоторые — меньше. Но Ли Цзинвэй не смог получить
 ни одной акции Цзяньлибао!
Доходы местного правительства в основном шли от Цзяньлибао, и Ли Цзинвэй был тем, кто помогал руководителям получить повышение!
Но теперь правительственные чиновники разрушили последние надежды Ли 
Цзинвэя. Ли Цзинвэя еще больше разозлило вмешательство правительственных
 чиновников несколько лет назад, во время подъема продаж биологически 
активных добавок. Эти чиновники хотели, чтобы Цзяньлибао сделала то же 
самое.
Чиновники хотели, чтобы «Цзяньлибао» рекламировался как продукт, 
содержащий добавки для здоровья. Они хотели, чтобы «Цзяньлибао» 
рекламировался как напиток, который «лечит» все болезни и недомогания. 
Но Ли Цзинвэй решительно воспротивился этой идее, несмотря на то, что в 
то время доход от продажи добавок для здоровья увеличился в несколько 
раз и за один год компания стала стоить более 2 миллиардов юаней.
Он не поддался этим искушениям и сохранил совесть.
После того как CCTV показала эти продукты, содержащие добавки для 
здоровья, и вызвала крах этой отрасли, правительственные чиновники 
поняли, что Ли Цзинвэй был прав с самого начала. Ли Цзинвэй считал, что 
если бы он позволил этим людям управлять «Цзяньлибао», то компании уже 
давно бы не было!
После краха отрасли выжили только две компании по производству 
биологически активных добавок, Lebashi и Lehaha, которые перешли на 
производство напитков. Из этих двух компаний «Лехаха» стала представлять
 угрозу для Цзяньлибао!
В это время главный акционер Lehaha захотел сотрудничать, чтобы 
открыть зарубежный рынок. Ли Цзинвэй сначала не хотел соглашаться, так 
как обе компании были конкурентами. Но Ли Цзинвэй раздумывал. Он считал,
 что должен встретиться с господином Фэном, чтобы обсудить это. Если он 
сможет получить финансовую поддержку от господина Фэна, то……..
Примечания переводчика:
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      «Босс, сейчас в компании ходит много плохих слухов о вас. Не думаете 
ли вы, что вам следует что-то предпринять?» сказал Ральф. Если Фэн Юй 
лишится должности в Microsoft, это сильно повлияет на него.
«Что мне нужно сделать? Что мне могут сделать слухи? Я по-прежнему 
контролирую китайский рынок и по-прежнему являюсь директором и 
акционером Microsoft». спокойно ответил Фэн Юй.
Фэн Юй тоже хотел бы что-то сделать с этими слухами. Но что он может 
сделать? Предупредить сплетников и уволить их? Если это всего лишь один 
или два сотрудника, распространяющих слухи, он все равно может сделать 
это как директор. Билл Гейтс также поддержит его. Но сейчас его 
обсуждают СМИ и все инженеры. Может ли Фэн Юй уволить их всех?
Влияние Фэн Юя на Microsoft было еще слишком мало. Microsoft 
по-прежнему принадлежит Биллу Гейтсу, и только ему принадлежит последнее
 слово.
«Босс, вы действительно приобрели Эмпайр-Стейт-Билдинг?» с любопытством спросил Ральф.
«Я купил его вместе с партнером. Я только главный акционер». 
непринужденно сказал Фэн Юй. Когда он не был в США, Ральф посылал ему 
электронные письма о последних событиях в компании. Его письма были 
очень подробными, и Фэн Юй был доволен его работой.
«Босс, будет ли у меня возможность поработать в Эмпайр Стейт 
Билдинг?» — спросил Ральф. спросил Ральф. Он с нетерпением ждал этого.
«Я присмотрел для вас офис. Я пришлю вам планы реконструкции позже. 
Если тебе не понравится, ты можешь попросить их изменить его». Фэн Юй 
похлопал Ральфа по плечам.
Ральф был вне себя от радости. «Спасибо, босс. Наконец-то у меня будет шанс поработать в Эмпайр Стейт Билдинг!».
Отец Ральфа в прошлом был успешным бизнесменом и снимал офис в 
Эмпайр-стейт-билдинг. Но в конце 1980-х годов его инвестиции потерпели 
крах, и он покончил жизнь самоубийством. Это было самым большим 
сожалением в жизни Ральфа.
Ральф поклялся, что в своей жизни он обязательно должен вернуться в 
Эмпайр-стейт-билдинг. Это было его самое большое желание, и он не 
ожидал, что его мечта сбудется так быстро!
«Как продвигается Amazon?
Сколько акционеров готовы продать нам свои акции?». спросил Фэн Юй, читая документ Microsoft.
«Джефф продал свой дом и облигации, чтобы выручить сумму денег. Он 
увеличил свою долю в Amazon до 21%, и я связался со всеми акционерами. 
Все они хотят получить за свои акции высокую цену. В противном случае 
они не будут их продавать. Только два миноритарных акционера отказали 
нам напрямую. Они являются самыми первыми инвесторами компании. 
Возможно, Джефф им что-то рассказал».
«Хорошо.» Фэн Юй кивнул. «Сколько еще хотят акционеры?»
Премиальные цены — это обязательное условие. В конце концов, когда 
Фэн Юй решил инвестировать в Amazon, он уже заплатил премию за свои 
акции. Даже если акционеры хотели вдвое больше рыночной цены, для Фэн Юя
 это было не так уж и много. Важнее всего были акции и эта операционная 
модель электронной коммерции. «Акционеры, похоже, все обсудили, и все 
они хотели на 30% больше. Я думаю, мы можем поговорить с каждым из них, и
 15-процентного увеличения должно быть достаточно для достижения 
соглашения. Но я думаю, что невозможно получить их акции по рыночной 
цене». Ральф ответил смущенно. Он чувствовал, что проделал не самую 
лучшую работу.
«А как насчет того, чтобы договориться с командой?» У других 
начальников есть команды секретарей и помощников, которые им помогают. 
Но Фэн Юй нанял только Ральфа, а Ральф не мог справиться с объемом 
работы.
«Я обратился к двум своим приятелям и нанял двух помощников из других компаний. Теперь в нашей команде 4 человека».
Фэн Юй сказал Ральфу, чтобы он создал свою команду, а Фэн Юй будет 
платить им зарплату. Почему Ральф отказался от этого? Хотя, имея больше 
людей, он получит больше кредитов, но это будет более эффективно.
Если бы Ральф настаивал на том, что он может справиться с объемом 
работы сам и ему придется нести полную ответственность в случае 
каких-либо ошибок. «В будущем ваша нагрузка увеличится. Команда слишком 
мала. Продолжайте нанимать больше людей и скажите акционерам Amazon, что
 премиальная цена на их акции — это не проблема. Но не более 15%.
Ты будешь получать 30% от всего, что сэкономишь для меня».
Глаза Ральфа загорелись. Босс слишком щедр, чтобы дать мне большую премию.
«Босс, не волнуйтесь. Я буду стараться изо всех сил снижать цены и не разочарую вас». сказал Ральф.
«Есть ли в Microsoft правила, запрещающие директорам использовать свои акции в качестве залога по кредитам?» — спросил Фэн Юй.
«В Microsoft нет таких правил. Даже если такое правило существует в 
других компаниях, оно распространяется только на голосующие акции. Босс,
 большинство ваших акций — неголосующие».
Ральфу стало любопытно. Почему Фэн Юй спрашивал о получении кредитов?
 Неужели у него недостаточно средств для приобретения Amazon?
Но это не должно быть проблемой. По прогнозам Microsofthad, в этом 
году акции компании вырастут более чем на 60%. Это означает, что активы 
Фэн Юя вырастут как минимум на 60%, не считая дивидендов. Еще через 2 
года активы Фэн Юй могут составить более 10 миллиардов долларов США!
Если Фэн Юй сделает несколько удачных инвестиций, Ральф, несомненно, 
получит вознаграждение. Фэн Юй должен был получить кредит прямо сейчас. 
Он не только сделал значительное пожертвование, но и купил здание Empire
 StateBuilding. Он все еще хотел купить особняк в Нью-Йорке. У него не 
так много денег на руках.
Кроме того, получение кредитов ничего не стоит. Фэн Юй может вложить 
свои деньги в какие-нибудь популярные акции, и его доходность точно 
будет больше, чем проценты банков. Использование капитала банков для 
заработка — лучшее вложение денег.
Фэн Юй знал, что сейчас и в ближайшие несколько лет на фондовом рынке
 США будет наблюдаться бычий рост. Большинство акций будут расти, и если
 Фэн Юй сможет выбрать одну или две акции, которые будут приносить 
прибыль, он сможет удвоить свои вложения в течение месяца!
Хотя в прошлой жизни Фэн Юй не обращал внимания на акции, приносящие 
прибыль в эту эпоху, несколько дней назад он увидел репортаж в газетах. 
Это было интервью с китайским программистом Ян Чжиюанем. Он является 
одним из основателей Yahoo!
В начале этого месяца Yahoo вышла на биржу, и Фэн Юй пожалел, что не 
вспомнил об этой компании. Он должен был инвестировать в эту ведущую 
интернет-компанию раньше.
Если бы Фэн Юй вспомнил об этой компании раньше, он бы заработал 
значительную сумму и даже мог бы стать одним из директоров. Но у Фэн Юя 
еще есть время. Акции Yahoo сейчас стоят менее 40 долларов США, и 
компания терпит убытки. Несмотря на то, что это технологическая акция, и
 она востребована многими людьми, цены на акции не взлетели так быстро, 
как на другие технологические акции. Даже если Фэн Юй не сможет войти в 
совет директоров, он все равно приобретет как можно больше обращающихся 
акций Yahoo. Он будет сидеть на акциях и ждать, когда цены достигнут 
своего пика в 1997 году.
Тогда Фэн Юй сможет использовать эти акции для получения кредитов. 
Ему нужна большая сумма денег, чтобы бороться с этими спекулянтами в то 
время!
«Привет, Майерс. Я Фэн. Я хочу использовать свои акции Microsoft для 
получения кредита». Фэн Юй позвонил вице-президенту Citibank. В прошлом 
он работал с Citibank над листингом компании «Шестое чувство».
Примечания переводчика:
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      Акционер AMicrosoft хочет использовать свои акции в качестве залога 
для получения кредита? Citibank, несомненно, будет рад этому. Проценты 
по кредитам — один из основных источников дохода банков.
Конечно, банки должны учитывать платежеспособность другой стороны, стоимость залога и т.д.
Акции — это то, что связано с рисками. В конце 1980-х годов, помимо 
Японии, США были одной из первых стран, где разразился кризис в сфере 
недвижимости. В то время США избежали кризиса благодаря развитию 
технологий и войне. Но Японии не повезло. Для выхода из экономического 
кризиса Японии потребуется не менее 10 лет.
Дональд Трамп был одним из тех, кто задолжал банкам большую сумму и 
угрожал банкам снизить проценты. Некоторые люди просто объявили себя 
банкротами. Их акции стали бесполезными, и банки не смогли вернуть ни 
цента.
После этого периода банки ввели более жесткие правила оценки рисков. 
Поэтому под акции Фэн Юй может получить кредит только в размере ниже 
текущей рыночной стоимости акций.
Фэн Юалсо знает, что сумма кредита будет ниже рыночной стоимости его 
акций. Но когда Майерс сообщил Фэн Ю о сумме кредита, Фэн Ю был не очень
 доволен. «Майерс, я использую акции Microsoft в качестве залога для 
кредита. Разве вы все не знаете прибыльность Microsoft? Стоимость акций,
 несомненно, вырастет в этом году. Почему есть риск обесценивания? 
Сколько стоят контракты, подписанные между Microsoft и этими 
производителями ПК? Более того, продажи офисного программного 
обеспечения и серверов Microsoft сейчас идут очень хорошо. Стоимость 
акций обязательно вырастет!» Фэн Юй нахмурился.
Черт! Сколько акций Microsoft я использую, чтобы получить этот 
кредит? Рыночная стоимость акций составляет не менее 1,5 миллиарда 
долларов США, и даже 1,2 миллиарда — это слишком мало. Вы хотите 
сказать, что можете дать мне только 700 миллионов долларов США?
Вы говорите мне, что акции Microsoft имеют риск обесцениться на 50% в течение 3 лет? Что за чушь?!
«Мистер Фенг, пожалуйста, успокойтесь. Цены на акции непостоянны и 
подвержены колебаниям. Наша оценка риска может быть более жесткой, но я 
надеюсь, вы меня поймете». Майерс ответил.
«Я не понимаю. Я хочу получить кредит в размере 1,2 миллиарда 
долларов США только на эти акции. Разве это много? Стоимость этих акций 
составляет не менее 1,5 миллиона долларов США! Вы все также будете 
начислять проценты за это. Разве сумма кредита велика? В следующем году 
стоимость этих акций может удвоиться. Ваша команда по оценке рисков даже
 не видит этого?»
Акции на 1,5 миллиарда долларов могут получить кредит всего в 700 
миллионов долларов? Это просто смешно! Если Citibank настаивает на такой
 сумме, Фэн Юй получит кредит в других банках. Но он китаец и не сможет 
воспользоваться супернизкими процентными ставками, которые 
предоставляются в Японии. В противном случае он получит кредит в 
японских банках!
«Извините, господин Фэн. Таковы правила нашего банка. Если вы хотите 
увеличить сумму кредита, стоимость ваших залогов также должна 
увеличиться». Майерс также хотел выдать Фэн Юю кредит на большую сумму. 
Но Фэн Юй использовал только часть своих акций Microsoft в качестве 
залога по кредиту. Если он сможет заставить Фэн Юя использовать все свои
 акции для получения займа, доля суммы займа не будет такой низкой!
Эффективность Майерса оценивается по сумме выданных займов. Чем больше кредитов он выдавал, тем выше были его бонусы.
Майерс думал, что, выдав такую низкую сумму, и после долгих уговоров 
Фэн Юй наверняка увеличит количество акций Microsoft, и он увеличит 
сумму займа немного больше. Но чего Майерс не ожидал, так это того, что 
Фэн Юй внезапно встал и ушел.
«Господин Фенг, условия кредитования в нашем Citibank такие же, как и
 в других банках. Вы не найдете лучшего предложения ни в одном 
нью-йоркском банке». крикнул Майерс. «Если вы готовы увеличить 
количество акций, я увеличу сумму кредита».
Фэн Юйди не сказал ни слова и вышел из кабинета Майерса. Майерс испарился.
Фэн Юй ушел без колебаний!
То, что сказал Майерс, было отчасти правдой. Во всех банках Нью-Йорка
 существует строгая оценка акций, используемых в кредитах. Пропорция 
кредитов и акций очень низкая.
Но Фэн Юй не использовал акции какой-либо компании. Он использовал 
акции Microsoft, самой быстрорастущей компании по производству 
программного обеспечения, на которые обращают внимание все инвесторы. 
Пропорция не будет такой низкой!
Майерс наблюдал, как Фэн Юй ушел и сразу же позвонил нескольким 
сотрудникам высшего руководства банков, которые были ему близки. Хотя 
они были конкурентами, иногда они работали вместе.
Например, сейчас. Майерс успешно убедил другие банки сотрудничать, 
чтобы снизить сумму личного кредита Фэн Юя. Он хочет преподать этому 
китайцу урок. Конечно, условием, которое он предложил другим банкам, 
было совместное предоставление кредита Фэн Юю, если он согласится на эту
 сумму.
Те банки согласились, но Майерс не был уверен, что они сдержат свои 
слова. Втайне банкиры надеялись, что Фэн Юй свяжется с ними, но, к их 
удивлению, Фэн Юй не связался ни с кем из них.
Все банки запаниковали. Они быстро связались с Фэн Юем, и их роли 
поменялись. Банкиры хотят увеличить долю кредита, и они знают, что 
высшее руководство согласится. Никто не верит, что акции Microsoft 
обесценятся!
Но когда банкиры связались с Фэн Юем, они получили отказ, хотя сумма 
кредита была увеличена. Майерсал тоже не мог сидеть спокойно. Он 
позвонил Фэн Юю и сказал, что ошибся с суммой. Сумма кредита, которую 
Фэн Юй может получить, используя свои акции Microsoft, не так уж мала. 
Высшие чины в Citibank согласились увеличить сумму кредита до 1,2 
миллиарда долларов США.
Фэн Юй усмехнулся. «Они согласились на эту сумму? Но я не хочу сейчас
 получать кредит в вашем банке. Кроме того, мистер Майерс, я поговорю об
 этом с председателем правления вашего банка. Думаю, у вас будут 
проблемы».
Майерс был потрясен. Он понял, что это была ошибка — относиться к Фэн
 Юю как к любому другому человеку. Если председатель совета директоров 
узнает об этом, совет директоров наверняка уволит его.
Он не сможет получить такую высокооплачиваемую работу в другом месте.
Майерс — единственный из высшего руководства, кто не получил никаких 
поощрительных акций. Он хотел использовать заем Фэн Юя для повышения 
эффективности своей работы и получить поощрительные акции в конце года. 
Но теперь он не только не получит никаких поощрительных акций, но даже 
может потерять работу!
«Господин Фэн, я думаю, что между нами есть некоторое недопонимание. Я хотел бы объяснить вам все лично».
«Нет необходимости. Я не свободен для ваших объяснений». На лице Фэн 
Юя появилась улыбка. Этот Майерс действительно считал Citibank 
могущественным? В этом мире так много банков. Если Citibank откажет мне в
 кредите, думаете, другие банки поступят так же?
Фенг Юхад уже получил кредит от HSBC. Это низкопроцентный кредит в 
размере 1 миллиарда долларов США. Акции Microsoft, используемые в 
качестве залога по кредиту, стоят всего 1,1 млрд. долларов США. Это 
значительно отличалось от того, что предлагал Citibank. Конечно, кредит 
был одобрен не из-за акций Microsoft. А потому, что Ли Цзекай и Фу 
Гуанчжэн были поручителями Фэн Юя. Фэн Юй и впредь будет использовать 
все свои акции Microsoft для получения кредитов и инвестировать все в 
фондовый рынок США.
Что касается Майерса, то этот урок он не забудет до конца своей жизни!

    
  





  


  

    
      Фэн Ютольд рассказал председателю правления Citibank о Майерсе, и тот
 был вынужден уйти в отставку. Отставка была лучше, чем увольнение. По 
крайней мере, он мог найти работу в другом банке.
Но Майерс был полон ненависти и поклялся отомстить Фэн Юю!
Получив кредит, Фэн Юй вложил большую его часть в фондовый рынок, в 
основном в акции двух компаний, Yahoo и Microsoft. Он также купил 
несколько акций интернет- и технологических компаний. Он нанял 
нескольких брокеров, чтобы они присматривали за этими акциями для него, и
 брокеры должны были уведомлять его, как только появлялись какие-либо 
негативные новости об этих компаниях.
Кириленко также инвестировал в эти технологические компании по совету
 Фэн Юя. В то же время он попросил своих людей поискать потенциальные 
компании в США. Он хочет пойти по стопам Фэн Юя и получить контроль над 
несколькими компаниями. Если возможно, он хочет войти в совет директоров
 и открыто зарабатывать деньги на американцах! Он хочет, чтобы 
американцы работали на него! ……
«Господин Фенг, наш менеджер Ли находится в Нью-Йорке. Он хотел бы 
встретиться с вами, чтобы обсудить сотрудничество». Линь Цишу позвонил 
Фэн Юю.
Менеджер Ли, Ли Цзинвэй? Он в Нью-Йорке?
«Хорошо. Я буду ждать его в Эмпайр Стейт Билдинг».
«Менеджер Ли, Фэн Юй сказал, что будет ждать вас в Эмпайр Стейт 
Билдинг». Линь Цишуль настороженно посмотрел на Ли Цзинвэя. Линь Цишук 
знал, что Ли Цзинвэй — высокомерный человек. В прошлом он даже не думал о
 Пепси, а теперь он должен пойти и навестить другую сторону. Он окажется
 в более слабом положении, и Линь Цишу боялся, что он разозлится.
Но Ли Цзинвэй не рассердился и даже рассмеялся: «Хорошо. Я также хочу
 посетить Эмпайр Стейт Билдинг. Когда наш филиал в США начал свою 
деятельность, наш офис располагался там».
Напротив Фэн Юя сидел китаец лет пятидесяти. Оба смотрели друг на 
друга. Фэн Юй задался вопросом, что это за человек. Этот человек с нуля 
создал лучший в Китае напиток «Цзяньлибао». Ли Цзинвэй хотел узнать, как
 этот молодой человек стал директором Microsoft.
Перед ними стояло несколько напитков.
Все это были китайские напитки, и среди них были продукты Jianlibao и Lehaha.
«Менеджер Ли, что бы вы хотели? Выбирайте сами. Ли Цзинвэй без 
колебаний взял «Цзяньлибао». Как генеральный директор «Цзяньлибао», как 
он мог взять напиток другой компании во время переговоров?
Фэн Юй открыл банку напитка «Жэньчжэнь» и заставил Ли Цзинвэя 
нахмуриться. Этот Фэн Юй — главный акционер Lehaha. Почему он взял 
напиток другой компании?
«Менеджер Ли, вы должны понимать своих соперников, чтобы победить их.
 Если вы не пьете продукцию другой компании, как вы можете выиграть в 
плане вкуса?» — сказал Фэн Юй, громко рыгнув. сказал Фэн Юй, громко 
рыгнув.
«Этим должны заниматься сотрудники отдела исследований и разработок, а
 не я. Менеджер Фэн, вы готовите здесь так много китайских напитков. Что
 вы пытаетесь мне сказать?» Ли Цзинвей посмотрел на Фэн Юя, но он уже 
догадался об ответе.
«Что? Менеджер Линь не сказал вам, что я хочу создать высшую лигу напитков?» спросил Фэн Юй.
«Это те напитки, которые ты выбрал?» Ли Цзинвэй посмотрел на напитки на столе. Здесь слишком много сортов.
Ли Цзинвэй не против создать этот альянс, но Цзяньлибао должен стать 
звездой. Даже если у Фэн Юя больше денег, чем у Цзяньлибао, напитки 
должны распределяться в соответствии с влиянием бренда. Цзяньлибао 
занимает первое место среди всех этих напитков.
«Это то, что я смог найти. Все эти напитки имеют определенный 
масштаб. Хотя я называю это высшей лигой напитков, не любой бренд может 
войти в нее. Мы также должны выбрать участников, верно?»
Фэн Юхад уже поручил Чжун Цинсяню проверить эти небольшие бренды. 
Если он сможет выкупить эти небольшие бренды, просто приобретите их. 
Если нет, то забудьте об этом. Кроме того, эти небольшие бренды нелегко 
продвигать, и они могут даже не окупить маркетинговые расходы. Фэн Юхад 
поставил на стол так много напитков, чтобы показать Ли Цзяньвэю, что он 
провел тщательное исследование китайских напитков. «Менеджер Фэн, я 
также знаю Чжун Цинсяня. Но я не знаю, что крупнейшим акционером Lehaha 
является другой человек».
Ли Цзинвэй уставился на Фэн Юя, когда тот это сказал.
Фэн Юй подумал про себя. Ты еще многого не знаешь. Я не только самый крупный акционер, но и владею более чем 50% акций компании!
В прошлом году Чжун Цинсянь решил прекратить производство детских 
добавок Lehaha, и из-за этого он поссорился с двумя другими акционерами.
 Это было связано с тем, что Lehaha Children Supplement пережила кризис в
 сфере здорового питания и по-прежнему может приносить много прибыли. 
Новые продукты Lehaha, каша «Восемь сокровищ» и энергетический напиток 
Qili, продавались плохо и даже не приносили прибыли. Два акционера были 
недовольны решением прекратить производство прибыльного продукта ради 
убыточного. Они поссорились с Чжун Цинсянем по этому поводу. В конце 
концов, эти два акционера решили продать свои акции, чтобы открыть 
собственный бизнес. Узнав об этом, Чжун Цинсянь немедленно уведомил Фэн 
Юя, и они оба увеличили свои доли в компании.
Фэн Юй стал не только крупнейшим акционером Lehaha, он увеличил свои 
акции до 53%. Чжун Цинсянь также увеличил свои акции до 38%, но он 
задолжал банку много денег. Эти два акционера не продали все свои акции и
 оставили себе небольшую сумму.
Эти два акционера — консервативные люди. Создавать собственные 
предприятия — это хорошо, но есть риск. Эти двое сохранили часть акций 
Lehaha в качестве страховки. Руководству Lehaha также было выдано 
некоторое количество акций, чтобы скрепить их вместе. «Менеджер Ли, вы 
также знаете старого Чжуна? Если я знаю, я должен был попросить старого 
Чжуна поговорить с тобой. Вам интересно, почему Чжун Цинсянь до сих пор 
управляет Lehaha? Очень просто. Мне лень управлять компанией».
Ленивый торунь?
Глаза Ли Цзинвэя широко раскрылись. Что это за причина? Только 
потому, что ты ленивый, ты отдал свои полномочия? Но он вспомнил, что 
Чжун Цинсянь — один из основателей Lehaha. Возможно, у них есть какое-то
 соглашение.
Если это так, то я смогу сохранить свою власть в Цзяньлибао после того, как он вложит в него деньги».
Ли Цзинвэй поставил банку с «Цзяньлибао» и посмотрел на Фэн Юя. «Менеджер Фэн, вы заинтересованы в инвестировании в Цзяньлибао?»
А? Инвестировать в Цзяньлибао?!
Фэн Юй был шокирован. Ли Цзинвэй просит меня инвестировать в 
Цзяньлибао? Цзяньлибао не должно испытывать недостатка в деньгах… Что он
 задумал?
Но что бы ни думал Ли Цзинвэй, Фэн Юй, конечно же, согласился. В 
будущем «Цзяньлибао» потерпит неудачу из-за разлада Ли Цзинвэя с 
правительством. Но в настоящее время «Цзяньлибао» все еще очень успешна в
 освоении рынка США. Стоит инвестировать.
Это подарок небес!

    
  





  


  

    
      «Менеджер Ли, что вы имеете в виду?» спросил Фэн Юйко.
Существует множество способов инвестирования. Фэн Юй хотел бы знать, о
 каких инвестициях говорит Ли Цзинвэй. Если Ли Цзинвэй готов помочь, Фэн
 Юй без проблем получит долю в Цзяньлибао. Возможно, он даже получит 
контрольный пакет акций компании.
«Менеджер Фэн, как крупнейший акционер Lehaha, вы можете позволить 
Чжун Цинсяню продолжать управлять компанией, а вы позволите мне и моей 
команде продолжать управлять Цзяньлибао после того, как вы станете 
акционером Цзяньлибао?» Ли Цзинвэй смотрел на Фэн Юя. Если Фэн Юй 
проявит колебания, он изменит свое решение. «Вы можете не верить моим 
словам. С тех пор как несколько лет назад я позволил другим людям 
управлять моими компаниями. Даже председателем моей зарегистрированной 
компании является кто-то другой. Вы можете подумать, что между ними и 
мной есть какие-то договоренности. Но никаких соглашений нет. Я очень 
ленив, чтобы управлять этими компаниями. Посмотрите на меня сейчас. 
Будучи одним из директоров Microsoft, я работаю не в штаб-квартире в 
Сиэтле, а в Нью-Йорке».
Фэн Юй никогда не думал о замене Ли Цзинвэя, даже если бы он 
полностью приобрел Цзяньлибао. Вместо этого он использует часть акций 
компании, чтобы нанять Ли Цзинвэя. Ли Цзинвэй сможет развить 
«Цзяньлибао» до таких масштабов в течение 10 лет. Это многое говорит о 
его способностях. Фэн Юй знал, что он не так хорош, как Ли Цзинвэй. Но 
раз он такой способный, и команда менеджеров создана им, то должно 
произойти то же самое, что произошло в Bing City Machinery Company. 
После того как Ли Цзинвэй уйдет на пенсию, Фэн Юй все равно наймет его 
для подготовки преемника.
Фэн Юй ответил очень прямо, и Ли Цзинвэй обрадовался. «Это значит, что ты согласен с моим условием?»
«Почему бы и нет? Но у меня есть условие. Команда управленцев должна 
состоять из элиты и худых. Я не хочу видеть тех сотрудников, которые 
попали туда благодаря своим связям. Кроме того, штаб-квартира 
Jianlibaois слишком сельская. Я думаю, что ее нужно перенести 
куда-нибудь в Шэньчжэнь или Гуанчжоу. Высшее руководство должно это 
поддержать, верно?».
Если бы у Фэн Юя не было никаких требований, Ли Цзинвэй был бы 
настороже. Но, выслушав требования Фэн Юя, Ли Цзинвэй твердо решил, что 
Фэн Юй позволит ему взять бразды правления компанией в свои руки.
Ли Цзинвэй был доволен, что два условия, выдвинутые Фэн Юем, 
соответствовали его желанию. Но поскольку он не владеет ни одной акцией 
компании, он не мог ничего с этим поделать. Если Цзяньлибао удастся 
реструктурировать, то он сможет изменить компанию. Эти две проблемы — 
самая большая проблема, с которой столкнулась компания!
«Менеджер Фэн, я обещаю вам, что решу эти две проблемы, и вы должны сдержать свои слова!» сказал Ли Цзинвэй.
«Менеджер Ли, то, что мы обсуждали, сейчас неважно. Мне очень 
интересно, как вы собираетесь позволить мне инвестировать в Цзяньлибао? 
Насколько я знаю, «Цзяньлибао» на 100% принадлежит государству. Вы даже 
не владеете ни одной акцией, верно?» спросил Фэн Юй.
Ли Цзинвэй почувствовал, что его кровь закипает, когда услышал слова 
Фэн Юя. Все верно. Ли Цзинвэй не владеет ни одной акцией компании, но 
без него «Цзяньлибао» не будет существовать. Разве это справедливо?
«Менеджер Фэн, позвольте мне рассказать вам одну историю».
Фэн Юй поднял свой бокал и с заинтересованным видом уселся на диван. 
«Цзяньлибао» рекламируется как спортивный напиток, и все рекламные акции
 связаны со спортом. В 1990 году сингапурская компания Jianlibao и 
золотой олимпийский медалист Ли Нин основали компанию Jianlibao Sports 
Apparelcompany. Jianlibao владеет контрольным пакетом акций этой 
компании, а бренд спортивной одежды — Li Ning!».
Фэн Юй поднял брови. В своей прошлой жизни он слышал, что бренд Li 
Ning ранее был одним из дочерних брендов Jianlibao. Но он не знал, как 
Ли Нин отделился от материнской компании. Похоже, сегодня он получит 
ответ на этот вопрос.
Фэн Юй открыл коробку с сигарами, стоявшую на тумбочке, и достал две 
сигары. Поджарив одну сигару, он передал ее Ли Цзинвэю. «Попробуй это. 
Вкус отличается от сигарет».
Ли Цзинвэй взял сигару, а Фэн Юстарт поджарил вторую, после чего вернулся на диван. «
Менеджер Ли, продолжайте свой рассказ…»
Ли Цзинвэй был ошеломлен и почувствовал, что Фэн Юй был похож на 
судью на конкурсе рассказов. Он даже зажег сигарету… нет… асигар.
«Ли Нин развивается довольно хорошо, а после того, как он прославился
 во время Азиатских игр в Гуанчжоу, продажи выросли в несколько раз. 
Потенциал этой компании огромен». Два года назад Ли Нин встретился с 
пекинским экспертом по реструктуризации Лю Цзипэном, и тот сказал Ли 
Нину, что если собственность компании не ясна, это сильно ограничит ее 
рост. Он посоветовал Ли Нину разорвать связи с «Цзяньлибао».
Фэн Юй поднял брови. Значит, это и есть причина разрыва Ли Нин с 
Цзяньлибао. Он по-прежнему считал, что Ли Нин не только хорош в 
гимнастике, но и в бизнесе. Это произошло потому, что Ли Нин 
посоветовался с экспертом.
«Во время Олимпийских игр 1988 года Ли Нин совершил ошибку и потерял 
золотую медаль. Из-за этой ошибки Ли Нин вышел из милости, но я тогда 
протянул ему руку помощи, и он мне очень благодарен. Он боялся, что 
другие увидят в нем неблагодарного человека, и пришел искать меня. Он 
даже обещает подарить мне часть акций компании Ли Нин».
«Компания спортивной одежды «Цзяньлибао» является дочерней компанией 
«Цзяньлибао», в конце концов. Как генеральный директор, я все еще имею 
много полномочий над компанией. Я поддержал решение Ли Нинга и 
представил компанию для подписания соглашения с Ли Нингом. Ли Нин вернет
 16 миллионов юаней, которые корпорация «Цзяньлибао» инвестировала в 
течение трех месяцев, и ничего не говорилось о росте стоимости акций». У
 Фэн Юя отвисла челюсть. Это все равно, что использовать деньги 
Цзяньлибао для выкупа акций Цзяньлибао!
«После этого компания Jianlibao Sports Apparel была официально 
переименована в Li Ning Sports Apparel. В прошлом месяце эта компания 
переехала из Гуанчжоу в Пекин и даже стала спонсором олимпийской сборной
 этого года. Я думаю, что после этого года рост Li Ning будет огромным».
подумал Фэн Юй. Вы правы.
До 2008 года продажи и прибыль Li Ning Brand ежегодно росли. 2008 год
 стал периодом спада для Li Ning Brand, после чего компания 
восстановилась. Активы Ли Нин, то есть самого человека, продолжали 
расти. Этого не произошло бы, если бы бренд LiNing все еще находился под
 управлением Jianlibao.
Подождите. История Ли Цзинвэя говорит о том, что он все еще 
контролирует Jianlibao? Но даже если это так, продажа дочерней компании и
 продажа акций компании — это две разные вещи. Согласится ли местное 
правительство?
«Менеджер Фэн, вы упомянули, что я построил Цзяньлибао в одиночку. 
Могу ли я сказать, что внес наибольший вклад в развитие Цзяньлибао?»
«Конечно. Без тебя не было бы Цзяньлибао». ответил Фэн Юй. «Тогда 
почему мне не разрешили реструктурировать Цзяньлибао в акционерную 
компанию и купить акции в качестве одного из руководителей? Я занял 
деньги у Ли Нин. Сейчас правительство пытается привлечь иностранных 
инвесторов, и «Цзяньлибао», одно из самых известных государственных 
предприятий Китая, должно последовать этому примеру». сказал Ли Цзинвэй с
 блеском в глазах.
Иностранный инвестор? Я считаюсь иностранным инвестором? Именно так. 
Теперь я — житель Гонконга. Почему я не могу быть иностранным 
инвестором? Я также могу использовать свою американскую компанию для 
инвестирования. Это также считается иностранной инвестицией. Но почему 
этот метод кажется таким знакомым?

    
  





  


  

    
      «Менеджер Ли, вы говорите, что позволите иностранным инвесторам 
инвестировать в Цзяньлибао, а затем реструктурировать его в акционерный 
капитал? Вы уверены, что сможете это сделать?» Фэн Юалсо надеялся, что 
это произойдет, но это не должно быть легко.
Ли Цзинвэй поднял вверх 3 пальца и сказал. «Во-первых, я — 
генеральный директор Цзяньлибао. Хотя компания принадлежит стране, я все
 еще имею право голоса в компании. По крайней мере, я могу заставить 
большинство сотрудников и руководителей оставаться на моей стороне. 
Во-вторых, это будет политический кредит, и руководители местного 
правительства будут очень заинтересованы. Сейчас почти время смены 
руководства, и лидерам нужны результаты, чтобы получить повышение. 
Саньшуй — это место, которое не заинтересует иностранных инвесторов. 
Наконец, Lehaha должна быть вовлечена в этот план, так как Цзяньлибао 
хочет купить формулу чайного напитка Lehaha. Не волнуйтесь. Мы будем 
производить газированные чайные напитки. Он будет отличаться от 
продукции Lehaha».
«Расскажите мне подробности». Фэн Юй был взволнован. Ли Цзинвэй все предусмотрел.
«Во-первых, я скажу руководителям, что «Цзяньлибао» должна 
сотрудничать с «Лехаха», потому что американский рынок любит чайные 
напитки. Если «Цзяньлибао» сможет представить в США чайный напиток, 
компания получит огромную прибыль. Но лидеры могут не согласиться, и 
Jianlibao и Lehaha, возможно, придется обменяться акциями. Но количество
 акций не может быть большим.
Фэн Юфрун сказал. Лехаха и Цзяньлибао обменяются акциями? Он должен 
обсудить это с Чжун Цинсянь, так как Чжун Цинсянь может не согласиться. 
Но если Фэн Юй скажет Чжун Цинсяню, что Lehaha может использовать каналы
 распространения Jianlibao для продажи продукции в США, Чжун Цинсянь, 
возможно, согласится. Хотя Фэн Юй не вмешивается в управление Lehaha, он
 все еще является крупнейшим акционером Lehaha, и Чжун Цинсянь должен 
прислушаться к нему. Если Чжун Цинсянь все же не согласится, Фэн Юй 
будет использовать свои собственные акции Lehaha для этой сделки.
«
Первый шаг плана — обмен акциями, Lehaha продает формулу чайного 
напитка Jianlibao, а Jianlibao поможет Lehaha выйти на зарубежные 
рынки?».
«Верно. На втором этапе необходимо, чтобы как минимум 3 иностранные 
компании инвестировали в совместное предприятие с Jianlibao. Это 
совместное предприятие будет называться Chinese BeveragesEnterprise, и 
Jianlibao будет использовать часть своих акций, чтобы инвестировать в 
это предприятие 51% акций компании».
Фэн Юалмост разразился смехом. Chinese Beverages Enterprise звучит 
величественно, и эти правительственные чиновники будут заинтересованы. 
Кроме того, это предприятие привлечет иностранные фонды и даст им 
политические кредиты.
«После этого все будет просто. Эти иностранные компании сольются и 
перейдут к вам. Lehaha продаст вам свои акции «Цзяньлибао», и вы 
получите контрольный пакет акций «Цзяньлибао». С контрольным пакетом 
акций мы сможем перевести «Цзяньлибао» из Саньшуй в Гуанчжоу и будем 
иметь последнее слово в компании».
Ли Цзинвэй сделал паузу и затянулся сигарой. Он выпустил облако дыма и
 продолжил. «В этом плане только я могу убедить руководителей 
согласиться. Если они не согласятся, я поведу всех сотрудников на 
забастовку и остановлю работу компании. Поэтому я хочу подписать с вами 
конфиденциальное соглашение. Вы должны пообещать, что после получения 
контрольного пакета акций Цзяньлибао, вы продадите часть акций компании 
моей команде, и она не должна быть меньше 10%!».
Ли Цзинвэй говорит Фэн Юю, что без меня этот план не удастся. Даже 
если ты сможешь убедить лидеров правительства, я тоже могу остановить 
его. Я помогу вам получить контроль над Цзяньлибао, но вы должны 
позволить мне управлять компанией, а также продать мне часть акций.
Но 10% акций компании — это очень много. Ли Цзинвэй жаден, и Фэн Юй 
знал, что его команда не может себе этого позволить. Даже если Ли 
Цзинвэй получит кредит от Ли Нинга и банков, он не сможет собрать 
достаточно средств. Собирается ли он взять кредит у Venture Capital? «
МенеджерЛи, после того как я получу контрольный пакет акций, вы 
купите 10% акций компании. Я не буду говорить о том, где вы возьмете 
деньги. Эти 10% акций должны достаться не только мне. Сможете ли вы 
убедить местное правительство продать вам свою часть акций?».
Если все 10% акций будут принадлежать Фэн Юю, то Ли Цзинвэй и местное
 правительство, объединив свои акции, получат контрольный пакет 
«Цзяньлибао». Поскольку у Фэн Юя будет контрольный пакет, почему он 
должен его отдавать? В конце концов, Фэн Юй и Ли Цзинвэй плохо знают 
друг друга. В прошлой жизни Фэн Юя Ли Цзинвэй попал в тюрьму за 
нецелевое использование средств государственного предприятия. Фэн Юй 
должен был принять меры предосторожности против такого человека.
«Менеджер Фэн, вы можете быть уверены, что я позабочусь о том, чтобы 
местное правительство продало часть своих акций. Я даже позволю всем 
сотрудникам Цзяньлибао получить часть акций!» сказал Ли Цзинвэй со 
свирепым взглядом в глазах.
Дать всем сотрудникам акции? Ли Цзинвэй должен был собрать всех 
сотрудников компании, чтобы выступить против местного правительства. Но 
это его проблемы, лишь бы мои акции не уменьшились.
Кроме того, Ли Цзинвэй уже стар и в будущем будет госпитализирован. 
Фэн Юй считает, что Ли Цзинвэй передаст свои полномочия после болезни, 
так как он не позволит, чтобы компания, которую он построил с нуля, 
исчезла.
Кроме того, стоимость активов Цзяньлибао невелика. Только ее бренд 
чего-то стоит, и если Ли Цзинвэй позволит местному правительству не 
обращать внимания на стоимость бренда, Фэн Юй вернет свои инвестиции. 
Сохранение завода в Саньшуй и пожертвование некоторой суммы денег 
местному правительству будет достаточным возмещением.
У Фенга Юстилла есть хитрость в рукаве, чтобы убедить Ли Цзинвэя прислушаться к нему.
Даже если вся прибыль будет передана местному правительству, после 
создания совместного предприятия активы «Цзяньлибао» увеличатся в 
несколько раз.
Вам и вашей команде, возможно, придется заплатить не менее 60 
миллионов юаней за 10% акций. Мне интересно, где вы собираетесь взять 
деньги?» Фэн Юй улыбнулся и спросил.
Лицо Ли Цзинвэя изменилось. «Не волнуйтесь. Я уверен, что смогу 
получить кредит. Если я не смогу получить кредит, надеюсь, вы 
согласитесь выплачивать его частями. Я не трону деньги Цзяньлибао!».
Ли Цзинвэй хочет убедить правительство повысить зарплату руководству,
 а затем получить кредит на оставшуюся сумму. Этого должно хватить для 
покупки 10% акций. Если ничего не получится, он будет выплачивать кредит
 частями.
«Рассрочка — это тоже использование средств Цзяньлибао для покупки 
акций Цзяньлибао?» — спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй. В его прошлой жизни
 многие государственные предприятия были приватизированы с помощью этого
 метода. Может быть, это и законно, но этот метод все равно сомнителен. 
«Менеджер Фэн, вы не согласны с моими условиями?» Ли Цзинвэй был слегка 
взбешен. Он ясно дал понять, что поможет Фэн Юю получить контроль над 
Цзяньлибао и откажется от контрольного пакета акций компании, которую он
 построил. Но Фэн Юй все еще не был удовлетворен?!
«Нет, нет, нет… Менеджер Ли, вы меня неправильно поняли. На самом 
деле, я считаю, что вы должны быть вознаграждены некоторыми акциями, и я
 готов одолжить вам деньги на покупку акций. Проценты будут не выше, чем
 в банках, и вы все также не сможете получить такой большой кредит в 
банках». сказал Фэн Юй.
Ли Цзинвэй была ошеломлена. То, что сказал Фэн Юй, полностью 
отличалось от того, что он ожидал. Предложение Фэн Юя звучит более 
привлекательно, чем его предложение.
«Менеджер Фэн, каковы условия?»
Фэн Юй улыбнулся. С умными людьми так легко иметь дело.
«МенеджерЛи, вы не молоды. Если ваши дети будут хороши в управлении, 
то в будущем они смогут войти в совет директоров или стать генеральными 
менеджерами. Но если они не будут хороши, то вы должны будете отказаться
 от должности директора и генерального менеджера после выхода на пенсию.
 Надеюсь, вы меня поймете. Мы с Чжун Цяньсянем тоже так договорились». 
Фэн Юй улыбнулся.
Условия Фэн Юя совсем не суровы.
Его беспокоит только то, что Ли Цзинвэй будет иметь слишком большое 
влияние на компанию и создаст проблемы после выхода на пенсию. Лучше все
 прояснить, чтобы Ли Цзинвэй не отказался от своих полномочий в 
будущем». Ли Цзинвэй немного подумал и кивнул. «Хорошо. Я согласен!»

    
  





  


  

    
      Фэн Юрэ зарегистрировал инвестиционную компанию в Нью-Йорке и 
заключил соглашение с Кириленко. Он позволит Кириленко стать партнером 
компании для создания совместного российско-американского предприятия, 
но Кириленко должен продать все свои акции компании «Тай Хуа Трейдинг» 
через год. Это небольшая услуга, и Кириленко сразу же согласился. В 
любом случае, ему не нужно тратить ни цента.
Фэн Юалсо связался с Ли Цзэкаем и Фу Гуанчжэном. Ли Цзекай 
воспользуется связями семьи Ли для регистрации торговой компании в 
Канаде, а Фу Гуанчжэн создаст компанию в Сингапуре. Как и Кириленко, Ли 
Цзекай и Фу Гуанчжэн зарегистрируют компании от имени Фэн Юя, а через 
год все акции компаний будут проданы Tai Hua Trading. В это же время Ли 
Цзинвэй инвестировал более половины средств «Цзяньлибао» в земельный 
участок в Гуанчжоу, чтобы начать строительство здания «Цзяньлибао». 
После этого Ли Цзинвэй использовал предлог открытия рынка США, чтобы 
перевести большую часть оставшихся средств на счет американского филиала
 Jianlibao. Этот шаг заставил «Цзяньлибао» затянуть с выплатами своим 
дистрибьюторам.
Но это был только первый шаг Ли Цзинвэя в его плане, вторая часть его плана уже началась.
Ли Цзинвэй рассказал руководителям городского правительства, что 
американский филиал компании провел исследование рынка и выяснил, что 
чайные напитки пользуются большим спросом в США. Но у «Цзяньлибао» нет 
формулы чайных напитков, а лучшим производителем чайных напитков в Китае
 является Lehaha Group.
Поэтому Jianlibao следует договориться с Lehaha о покупке рецепта 
чайного напитка. Они изменят рецепт, чтобы произвести новый тип чайного 
напитка, который будет соответствовать вкусовым рецепторам американцев. 
Это, несомненно, увеличит прибыль Jianlibao.
Когда руководители городского правительства услышали, что прибыль 
«Цзяньлибао» увеличится, они дали свое согласие. В любом случае, это 
всего лишь формула напитка.
Но Ли Цзинвэй сказал руководителям, что у «Цзяньлибао» нет денег, и 
городскому правительству нужно договориться с «Цзяньлибао» о получении 
банковского кредита.
Руководители были шокированы. Почему у Цзяньлибао нет денег? Разве мы
 не утвердили сумму фонда в начале года? Вскоре руководители выяснили, 
что у «Цзяньлибао» нет никаких средств, и она все еще должна 
дистрибьюторам. Если бы не тот факт, что дистрибьюторы работали с 
Цзяньлибао в течение нескольких лет, они бы создали проблемы для 
Цзяньлибао! Если дистрибьюторы прекратят распространение «Цзяньлибао», 
продажи «Цзяньлибао» остановятся, и компании придет конец!
Правительственные лидеры начали расследовать, на что Цзяньлибао потратила деньги.
После этого руководители узнали о земельном участке в Гуанчжоу, 
купленном Цзяньлибао. В покупке участка земли нет ничего плохого, но 
почему вы полностью оплатили проект и материалы, когда строительство 
только началось? Разве полная оплата не должна производиться после 
завершения строительства?
Но деньги уже были уплачены, и вернуть их не было никакой 
возможности. Хотя рынок США принесет много прибыли, никто не знает, 
когда она будет получена!
Руководители были расстроены этим и вызвали Ли Цзинвэя, чтобы 
отругать. Ты все еще хочешь получить акции Цзяньлибао после того, что ты
 сделал? Хмф! Этот Ли Цзинвэй должен быть изгнан из Цзяньлибао!
Ли Цзинвэй начинает настаивать на покупке формулы чайного напитка 
Lehaha. В противном случае «Цзяньлибао» не успеет к летнему пиковому 
периоду. Но во время переговоров с банками о предоставлении кредита Ли 
Цзинвэй специально «случайно» узнает, что «Цзяньлибао» все еще должна 
всем своим дистрибьюторам. Услышав это, банки отказываются одобрить 
кредит, тем более что Ли Цзинвэй просил кредит в размере 500 миллионов 
юаней!
Цзяньлибао оказалась в тяжелом положении, и руководители городского 
правительства были обеспокоены: в прошлом году Цзяньлибао добилась 
хороших результатов, и вдруг у компании не хватает средств. Но то, что 
сказал Цзяньлибао, было правильным.
С новым продуктом компания сможет получить высокую прибыль от продаж
 в США, а «Цзяньлибао» восстановится после своего пика. В это время Чжун
 Цинсянь из Lehaha сделал новое предложение. Обмен акциями.
Lehaha и Jianlibao обменяются частью своих акций и сначала продадут 
формулу Jianlibao. Цзяньлибао может продлить оплату на один год. 
Городские лидеры колебались, так как это будет означать продажу акций 
Цзяньлибао.
Ли Цзинвэйпер убедил руководителей, проанализировав ситуацию. У 
Lehaha много заводов в Китае и налаженные каналы сбыта. После обмена 
акциями у «Цзяньлибао» появится шанс захватить дистрибьюторские сети 
«Лехаха». Даже если «Цзяньлибао» не сможет захватить каналы 
распределения, городу нечего терять. После некоторого обсуждения 
руководители города согласились с этим предложением.
Цзяньлибао предоставил 8% акций в обмен на 6% акций Lehaha. Это 
основано на оценке обеих компаний. Рыночная стоимость «Цзяньлибао» 
меньше, чем «Лехаха», так как у «Лехаха» больше заводов.
Руководители города также не заметили, что оценка нового здания Цзяньлибао была очень низкой.
Получив формулу, команда разработчиков продукции Цзяньлибао 
приступила к разработке своего нового продукта. Все, что им нужно было 
сделать, это превратить чайный напиток в газированный чайный напиток и 
пройти проверку властей США. Но тут возникла другая проблема. У 
Jianlibao не было денег, и они все еще были в долгах. Они могут быть 
должниками в Китае, но не в США.
Руководители города допросили Ли Цзинвэя. Компания перевела сумму денег в филиал в США, но почему у них нет денег?
Ли Цзинвэй ответил, что деньги нужны на рекламу. Вы все жаловались, 
что Jianlibao не такой большой, как другие бренды, и мы решили увеличить
 наш маркетинговый бюджет, чтобы повысить узнаваемость нашего бренда. 
Проще говоря, мы потратили все деньги!
Руководители города обратились в несколько банков за кредитами, но получили отказ.
Если сумма кредита слишком высока, банки не одобрят его, а если они 
снизят сумму кредита, этого будет недостаточно, поскольку компания все 
еще должна своим дистрибьюторам. Примерно в это время Ли Цзинвэй сделал 
нечто настораживающее. Он прекратил выплачивать зарплату сотрудникам 
Jianlibao, чтобы использовать деньги на операционные расходы. Рабочие, 
включая сотрудников отдела исследований и разработок, объявили 
забастовку, и Ли Цзинвэй лично отправился на встречу с рабочими, чтобы 
успокоить их.
Но даже влиятельный Ли Цзинвэй не смог убедить сотрудников прекратить
 забастовку. Городскому руководству ничего не оставалось, как явиться и 
пообещать рабочим, что они все уладят. Но как руководители города могут 
урегулировать этот кризис? Хотя у городского правительства есть деньги, 
они были распределены между различными департаментами и проектами. Если 
они используют деньги на Цзяньлибао, это создаст проблемы в других 
районах. Проблемы возникали одна за другой. Дистрибьюторы собрались в 
Саньшуй, чтобы потребовать выплат от Цзяньлибао, заблокировав вход на 
фабрику и в правительство.
Должны деньги, платите деньги! Это написано на большом баннере, 
который повесили на главном входе в здание правительства. Руководители 
города постеснялись показать свои лица, и даже полиция не смогла 
прогнать распространителей!
Чего не ожидали руководители города, так это того, что об этом 
инциденте даже написали в газетах! Когда Фэн Юй узнал от Фу Гуанчжэна о 
том, что произошло в Цзяньлибао, он был ошеломлен. Он не ожидал, что Ли 
Цзинвэй раздует все до такой степени!

    
  





  


  

    
      «Старик Чжоу, как ты собираешься решить эту проблему? Все вокруг 
говорят, что Цзяньлибао закончил свое существование и будет банкротом. 
Ты знаешь, как это плохо для нашей репутации? Разве я не говорил вам 
подавлять слухи и не давать им распространяться?» — сказал №1 в 
правительстве Саньшуй Сюй Сичэн.
«Мы можем контролировать местные СМИ, а об этом сообщили СМИ из 
других регионов. Единственное решение, которое у нас сейчас есть, — это 
заставить банки выдать Цзяньлибаолоань!». сказал № 2 правительства 
Саньшуй Чжоу Давэй.
Пока оба обсуждали решение, в зал вошла секретарша Сюй Сичэна, чтобы 
сообщить ему, что у главы Агентства по привлечению инвестиций Ван Ляна 
есть хорошие новости. Хорошие новости? Сюй Сычэн и Чжоу Давэй посмотрели
 друг на друга и попросили начальника Ван Ляна войти.
«Вожди, я только что получил хорошие новости. Два дня назад я ездил в
 Гуанчжоу и пригласил нескольких богатых бизнесменов в наш город!» 
взволнованно сказал Ван Лян.
«Богатых бизнесменов? Старина Ван, я знаю, что ты много работаешь, но
 какой бизнесмен захочет вкладывать деньги в такое место, как Саньшуй? 
Вы привезли этих бизнесменов из Гуанчжоу, и их целью должно быть 
использование нас для переговоров с правительством Гуанчжоу». Чжоу Давэй
 ответил и покачал головой.
В прошлом году несколько бизнесменов также посетили Саньшуй, но в 
итоге они предпочли инвестировать в Гуанчжоу и Шэньчжэнь, несмотря на 
то, что правительство Саньшуя предложило выгодные условия. «Сейчас время
 другое. Бизнесмены думают инвестировать в бизнес по производству 
напитков. Не так давно они связывались с Ле Баши!» — сказал Ван Лян. 
сказал Ван Лян.
Инвестировать в бизнес по производству напитков? Тогда будет 
возможность для переговоров». Цзяньлибао — лидер китайской индустрии 
напитков. Это верно. Если они смогут получить иностранные инвестиции, 
это решит финансовые проблемы «Цзяньлибао» и станет ответом на вопрос о 
привлечении иностранных инвесторов. Это также считается политическим 
кредитом.
«Где иностранные бизнесмены? Приготовьте банкет сегодня вечером. Старик Чжоу и я лично примем их.
Мы должны заставить их инвестировать в Саньшуй!». решительно сказал 
Сюй Сычэн. Ван Лян спросил. «Лидер, мы должны позвать с собой менеджера 
Ли?»
В Саньшуй только Ли Цзинвэя называют менеджером Ли. Во время 
ежегодного собрания города Ли Цзинвэй сидит вместе с руководителями 
города и считается человеком № 3 в городском правительстве.
Большую часть доходов правительства Саньшуй приносит Цзяньлибао. Без Цзяньлибао Саньшуй не станет городом уездного уровня.
Сюй Сычэн и Чжоу Давэй посмотрели друг на друга и сказали. «Не говорите ему. Пусть сначала город поговорит с бизнесменами!».
Ван Лян был потрясен. Это дело касается Цзяньлибао, а руководители не
 хотят, чтобы Ли Цзинвэй вмешивался? Неужели руководители действительно 
рассорились с Ли Цзинвэем?
Не секрет, что Ли Цзинвэй хотел, чтобы Цзяньлибао вышла на биржу и 
получила выкуп акций руководством. Многие люди в городе знают об этом, 
но руководители города отклонили эту просьбу. Все руководители знают об 
этом, несмотря на то, что постоянно сидят в офисе. «Лидеры, позвольте 
мне представить их вам. Это господин Кириленко из России и господин Фенг
 из США. Они управляют компанией в Нью-Йорке, а это господин Ли. Он 
владеет компанией в Канаде. Это господин Фу. У него инвестиционная 
компания в Сингапуре. Это наш мэр Саньшуй Чжоу и партийный секретарь 
Сюй».
Сюй Сичэн уже знает, что господин Ли — младший сын господина Ли, а 
господин Фу — гонконгский бизнесмен, владеющий несколькими заводами в 
Дунгуане. Господин Фэн тоже из Гонконга, но занимается бизнесом в США. 
Все они — богатые иностранные бизнесмены. Фэн Юй и остальные раздали 
свои именные карточки. Кроме Кириленко, все остальные карточки были на 
английском языке.
Фэн Юй знал, что Сюй Сичэн не знает английского языка, но он 
специально подготовил карточки с именами на английском языке. В нашу 
эпоху английские именные карточки более престижны, чем китайские!
Сюй Сычэн притворился, что смотрит на карточки, но не знает ни одного
 слова. Он рассмеялся и сказал: «Добро пожаловать в Саньшуй.
Я позабочусь о том, чтобы вы все получили лучшие государственные субсидии, если будете инвестировать здесь!»
«Секретарь Сюй, мы здесь только для того, чтобы осмотреть окрестности. Спасибо за ужин». намеренно сказал Фу Гуанчжэн.
Лица Сюй Сычэна и Чжоу Давэя изменились. Они были в панике, и Чжоу 
Давэй сказал: «Господин Фу, я слышал, что вы собираетесь инвестировать в
 производство напитков? Наш «Цзяньлибао» от «Саньшуй» — это главный 
бренд напитков в Китае. Никакие другие бренды не могут конкурировать с 
нами».
«Конечно. Мы не приедем сюда, если Jianlibao не будет располагаться 
здесь. В конце концов, мы собираемся начать переговоры с Лебайши». 
спокойно ответил Фу Гуанчжэн.
Фу Гуанчжэн однажды встречался с Лебайши, но Лебайши не собирается разрешать им инвестировать.
«Это означает, что вы все заинтересованы в Цзяньлибао, верно? Какого 
рода сотрудничество вы все имеете в виду?» спросил Чжоу Давэй.
«У нас есть каналы сбыта во многих регионах. У господина Фэна есть 
связи с несколькими сетями супермаркетов в США, у господина Кириленко 
есть торговые представительства во многих европейских странах, а у 
господина Ли есть партнеры в Канаде и Великобритании. Я знаком с 
бизнес-средой в Юго-Восточной Азии и Австралии. Мы думаем о создании 
совместного предприятия с Jianlibao с нашими фондами и каналами сбыта». 
пояснил Фу Гуанчжэн.
Фу Гуанчжэн лучше всех знает кантонский язык, и именно он возглавил 
переговоры. Фэн Юй и остальные поняли, что Фу Гуанчжэн — лидер группы.
«Сколько вы все собираетесь инвестировать и сколько акций вы просите?» — спросил Чжоу Давэй. спросил Чжоу Давэй.
Это был самый важный вопрос. Если ФуГуанчжэн захочет много акций, 
правительство Саньшуй никогда не согласится! «Мы планируем инвестировать
 40 миллионов долларов США в наши каналы распределения продаж в обмен на
 60% акций». Фу Гуанчжэн ответил.
«Это невозможно. Мы должны иметь контроль над Цзяньлибао. Мы можем отдать вам только 40%». сказал Чжоу Давэй.
Как Чжоу Давэй мог допустить, чтобы Цзяньлибао попало в чужие руки?
Правительство не сможет сажать людей и выводить средства, когда они захотят.
«Все, давайте не будем принимать решение сейчас, мы можем обсудить 
детали позже. Завтра я приведу всех вас в Цзяньлибао, и тогда вы все 
сможете принять решение». сказал Сюй Сычэн.
Правительственные чиновники хорошо играли в хороших полицейских и 
плохих полицейских. 40 миллионов долларов США — более чем достаточно, 
чтобы сдвинуть их с места. С этими деньгами Цзяньлибао сможет решить все
 свои финансовые проблемы и получить кредит.
Новый фонд также поможет филиалу в США разработать новые продукты, и в этом году продажи достигнут нового пика.
Город сможет решить проблемы Цзяньлибао, а руководители смогут 
заработать очки у своего начальства. Руководители не против продать 
часть акций компании, ведь это было одобрено центральным правительством!
Фэн Юй посмотрел на выражения лиц двух руководителей и понял, что 40 миллионов долларов США убедили их!

    
  





  


  

    
      Ли Цзинвэй сердито ворвался в кабинет Чжоу Давэя. Даже секретарь снаружи не смог его остановить. «Мэр Чжоу, город собирается продать Цзяньлибао? Как я могу не знать об этом?» Ли Цзинвэй был тем, кто это затеял, но он здесь, чтобы допросить мэра.
«Старина Ли, где ты это услышал? Кто собирается продавать Цзяньлибао? Мы просто собираемся создать совместное предприятие с прямыми иностранными инвесторами. Это увеличит масштабы Цзяньлибао, кроме того, у Цзяньлибао сейчас нехватка средств, а вы хотели, чтобы город помог. Теперь я помогаю вам решить эту проблему». Чжоу Давэй спокойно ответил и потянул Ли Цзинвэя к дивану.
«Совместное предприятие? Даже если это совместное предприятие, вы должны сначала сообщить мне. После создания совместного предприятия последние звонки будут делать иностранные инвесторы? А как же я? Я внес значительный вклад в Цзяньлибао в течение многих лет. Что я получу взамен?» спросил Ли Цзинвэй.
«Старина Ли, кто сказал, что после создания совместного предприятия последнее слово будет за иностранными инвесторами? Ты по-прежнему будешь генеральным директором Цзяньлибао, и ничего не изменится». Чжоу Давэй сказал.
«Мэр Чжоу, нам не нужны иностранные инвесторы для инвестиций. Мы с командой менеджеров можем собрать необходимую сумму денег. Продайте часть акций нам, и я обещаю, что мы поднимем Цзяньлибао на большую высоту». сказал Ли Цзинвэй.
Однако Ли Цзинвэй знал, что городское правительство не согласится на его просьбу.
Чжоу Давэй ответил. «Старина Ли, где вы все возьмете деньги? Мы не можем позволить вам выплачивать сумму в течение трех лет, как вы предлагали. Это будет использование денег Цзяньлибао для покупки акций Цзяньлибао. Думаете, город согласится? Более того, что сделали 4 нанятых вами заместителя? Именно они вызвали проблемы с денежными потоками в компании. Разве вы не говорили, что если в компанию не будут вливаться новые средства, «Цзяньлибао» станет банкротом? Что будет с работниками, если это произойдет?»
«Мэр Чжоу, вы думаете, что это я вызвал этот кризис в компании?
Я говорил вам всем не выводить так много денег из компании, но вы все не слушали меня. Если город вернет деньги компании, Цзяньлибао решит все свои финансовые проблемы».
Ли Цзинвэй знал, что деньги уже были распределены по всем департаментам и потрачены. В прошлом году правительственные департаменты превысили свой бюджет, и полученные средства были использованы для погашения долгов. Ли Цзинвэй знал, что у городского правительства нет денег, и намеренно сказал об этом.
«Старина Ли, что это значит? Ты хочешь сказать, что из-за меня Цзяньлибао оказался в такой ситуации? Кто ты такой, чтобы так со мной разговаривать?!» Чжоу Давэй был в ярости.
Чжоу Давэй гневно посмотрел на Ли Цзинвэя и сказал: «Ты по-прежнему будешь генеральным менеджером компании, и мы увеличим твою зарплату и льготы после того, как получим инвестиции».
Ли Цзинвэй глубоко вздохнул. Именно поэтому он хотел перевести Цзяньлибао из правительства Саньшуй. Повысить зарплату и льготы? Я хочу акции компании!!!
«Что будет делать город?»
«Мы позволим иностранным инвесторам вложить 40 миллионов долларов США в обмен на 40% акций», — уверенно ответил Чжоу Давэй.
«Ни за что! Мы понесем убытки!»
«А? Убытки?» спросил Чжоу Давэй. «Основные средства нашей компании «Цзяньлибао» стоят более 400 миллионов юаней. Хотя у нас есть некоторые долги, мы также должны стоить 350 миллионов юаней. Может показаться, что мы получили от них хорошую сделку, но в будущем «Цзяньлибао» будет получать высокую прибыль. Они смогут вернуть свои инвестиции за 3-4 года. Как мы можем позволить им идти своим путем?».
«Что же нам тогда делать?» спросил Чжоу Давэй. «Мы просто продадим им акции? Результат будет тот же. Деньги все равно будут вложены в Цзяньлибао. Кроме того, мы не сможем получить много от продажи акций. Что если они захотят вывести Цзяньлибао из Саньшуй?».
«Мэр Чжоу, у меня есть предложение. Мы можем использовать акции «Цзяньлибао» для создания нового совместного предприятия с ними. Эта новая компания может быть расположена в другом месте, но «Цзяньлибао» останется в Саньшуй.
Таким образом, мы получим больше средств для развития Цзяньлибао!» сказал Ли Цзинвэй после небольшой паузы.
«Использовать акции компании для создания нового совместного предприятия? Что вы имеете в виду? Я никогда не слышал об этом раньше». Чжоу Давэй был озадачен.
«Это значит, что мы будем использовать 90% акций «Цзяньлибао» в качестве капитала для создания совместного предприятия с ними. Они должны будут увеличить свои инвестиции до стоимости наших акций, и тогда нам будет принадлежать 51% этой новой компании, а им — 49%. Таким образом, мы получим более 300 миллионов юаней. Мы даже можем скорректировать наши счета, например, скрыть наши долги перед дистрибьюторами и нашу завышенную зарплату перед рабочими. Я уверен, что мы получим 500 миллионов юаней от этих инвесторов».
«Сколько? 500 миллионов юаней?» Глаза Чжоу Давэя широко раскрылись. «Верно. 500 миллионов юаней. У компании будет достаточно средств для развития, и наши продажи, прибыль и налоги увеличатся». Ли Цзинвэй медленно убеждал Чжоу Давэя в своей ловушке.
«Старина Ли, ты действительно герой нашего Саньшуя». Чжоу Давэй похлопал Ли Цзинвэя по плечу.
Герой Саньшуй? Так вот как вы обращаетесь с героем? Посмотрите, как другие местные власти относятся к людям, которые внесли вклад в их государственные предприятия. «Эта новая компания будет совместным предприятием, и мы будем мажоритарными акционерами. Я хочу быть председателем и генеральным директором компании». Ли Цзинвэй сказал свое условие.
«Нет проблем. Кроме вас, никто не способен занять эти две должности! Старина Ли, город прав, выбрав тебя. Ты действительно способный человек. Подготовь для нас предложение. Сначала я поговорю с секретарем Сюй».
Ли Цзинвэйст вышел из кабинета и вздохнул. Он был совершенно разочарован этими чиновниками и не жалеет о своем поступке!
……
«Мы приняли решение. Мы используем 90% акций «Цзяньлибао», а вы все используете 500 миллионов юаней для создания совместного предприятия «Китайская группа напитков». Нам будет принадлежать 51% акций, а вам — 49%». Ли Цзинвэй сказал.
«
ManagerLi, откуда вы взяли эти цифры? Несколько дней назад мы могли получить 40% акций за 40 миллионов долларов США. 500 миллионов юаней эквивалентны более чем 60 миллионам долларов США. Как это может быть 49%?» Фу Гуанчжэн притворно сердито спросил.
«Это потому, что руководители города не знакомы с активами «Цзяньлибао» и сделали неправильную оценку. Это последний отчет об оценке Цзяньлибао, и он стоит более 500 миллионов юаней».
Сюй Сичэн и Чжоу Давэй были довольны. Инвестированная сумма оказалась больше, чем они ожидали. У старика Ли действительно есть свои методы.
«Но почему это только 90% акций компании? Исходя из этого отчета об оценке, вы все должны инвестировать 100% акций компании». Фэн Юй постучал по столу и спросил по-английски.
Переводчик объяснил Сюй Сычэну и Чжоу Давэю, а они повернулись и посмотрели на Ли Цзинвэй. Как они должны это объяснить?
«Наш бренд имеет ценность, и вы все приняли это во внимание? Это наша нижняя граница, и если вы не согласны, то наше сотрудничество закончено!» твердо сказал Ли Цзинвэй.
Сюй Сичэн и Чжоу Давэй запаниковали. Почему старик Ли так тверд? Неужели переговоры будут отменены? Эти бизнесмены встречались с Ле Байши, а что если Ле Байши предложит более выгодные условия? Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя и остальных. Фэн Юй поднял стакан с водой и, не отпив, поставил его обратно на стол. Фу Гуанчжэн сразу же понял его.
«Нам нужно все обдумать, прежде чем мы дадим вам ответ».
«Конечно, но, пожалуйста, поторопитесь. Возможно, через несколько дней стоимость Цзяньлибао возрастет». прогремел Ли Цзинвэй.
В душе Фэн Юй согласился на это предложение, но ему пришлось притвориться. Он будет атаковать американскую индустрию напитков вместе с китайским альянсом!

    
  





  


  

    
      В конце концов, под «блестящим руководством» Ли Цзинвэя, несколько 
иностранных бизнесменов согласились на условия города Саньшуй. Jianlibao
 использует все свои акции для инвестиций в это новое совместное 
предприятие и будет владеть 51% акций. Иностранные бизнесмены 
инвестируют в общей сложности 70 миллионов долларов США за 49% акций. 
После подписания контракта и зачисления денег руководители правительства
 города Саньшуй были вне себя от радости. Они почувствовали, что беды 
Цзяньлибао закончились, и успешно привлекли иностранные инвестиции. Они 
поспешили потребовать кредит у своего руководства.
С другой стороны, Ли Цзинвэй вместе с Фэн Юем и Чжун Цинсянем. Они 
связались с Хэ Боцюанем из Le Bashi, Жу Синьли из Hui Yuan Company, Ван 
Гуансином из Coconut Tree и главой китайской ассоциации производителей 
напитков, чтобы создать альянс по производству напитков. Целью этого 
альянса является продвижение китайских напитков в мире, объединение 
различных брендов, повышение конкурентоспособности и разделение рисков.
В альянс входят не только эти несколько компаний. Они также 
пригласили тайваньские бренды Tong Yi и Kang Shifu. Эти две компании — 
производители лапши быстрого приготовления, которые в этом году вышли на
 рынок напитков.
В альянс были приглашены такие компании, как Rising Sun, Zhen Zhen и 
др. Все это были крупные бренды, но многие были удивлены приглашением 
одной компании.
Эта компания — производитель травяного чая. Почему этой компании 
разрешили вступить в альянс? Масштабы этой компании слишком малы, и это 
неизвестный бренд. Напитки, которые они производят, ограничены 
определенным регионом, и никто не знает этот бренд за пределами 
Гуандуна! Не говоря уже о западных странах.
Этот бренд травяного чайного напитка называется WangLaoji, и 
компании, JDB group, все еще приходится арендовать бренд у кого-то 
другого. Как эта компания может выжить, если ей даже приходится 
арендовать свой бренд у других?
Все сели за стол и попробовали продукцию друг друга.
Большинство из них пробовали продукцию основных брендов, но есть еще
 некоторые бренды, о которых они слышали раньше, но никогда не 
пробовали. Например, Wang Laoji. Большинство людей даже не слышали о 
нем.
Некоторые даже не хотят пробовать, но Чжун Цинсянь открыл банку Wang 
Laoji и сделал глоток. Он сразу же нахмурился, так как напиток по вкусу 
напоминает травяной чай, который он пил на улицах Гуандуна. Этот напиток
 популярен в Гуандуне, и, возможно, его можно продавать в Юго-Восточной 
Азии. Но кто в западных странах захочет его пить? Они сочтут это 
странным!
Но Чжун Цинсянь знал, что JDB Group была специально приглашена Фэн Юем. Фэн Юй думает, что этот травяной чай будет популярен?
Американцы могут подумать, что это лекарство. Зачем им это пить? Этот
 напиток должен быть «охлаждающим», а после двух банок у них начинается 
диарея. Сможет ли этот напиток пройти проверку Управления по контролю за
 продуктами и лекарствами США?
«Секретарь Лу, с какой целью вы пригласили всех нас сюда?» спросил Хэ Боцюань.
Пока он спрашивал, Хэ Боцюань огляделся вокруг. Все лица были 
знакомыми, и только один молодой человек выделялся. Он заметил, что этот
 молодой человек разговаривает с Чжун Цинсянем и Ли Цзинвэем. Этот 
молодой человек также является боссом компании по производству напитков?
 Может, он сын кого-то из больших начальников?
«Я собрал вас всех здесь, чтобы обсудить создание альянса по производству напитков».
«Что? Альянс по производству напитков?» Чжу Синьлинь нахмурился. Правительство собирается заставить их объединиться?
Но среди компаний есть частные компании, государственные предприятия,
 совместные предприятия и т.д. Слияние этих компаний нецелесообразно.
«Пусть менеджер Фэн объяснит вам всем этот альянс. Менеджер Фэн». Секретарь Лу кивнул Фэн Юю.
Два дня назад Фэн Юю удалось встретиться с секретарем Лу за ужином 
благодаря представлению отца Чжан Ханя. Он объяснил секретарю Лу и 
рассказал ему о преимуществах создания альянса. Если этот альянс будет 
создан и действительно выйдет на зарубежный рынок, бренды станут более 
конкурентоспособными. Секретарь Лу получит кредит доверия и даже может 
получить повышение.
Эта ассоциация производителей напитков не имеет больших полномочий и 
считается полуправительственной организацией. Кроме секретаря 
ассоциации, назначаемого правительством, остальные члены комитета 
избираются членами ассоциации. Например, Ли Цзинвэй и Чжун Цинсянь 
являются заместителями главы ассоциации. Они избираются остальными 
членами. Хэ Боцюань, Ван Гуансин, Чжу Синьли и др. также являются 
членами комитета ассоциации. Все остальные члены — работники индустрии 
напитков.
Это полуправительственная ассоциация, которая пользуется поддержкой 
правительства. Какая компания, производящая напитки, осмелится не 
зарегистрироваться в ней? Компании, которые не вступили в эту 
ассоциацию, — это небольшие компании в сельских районах ниже уездов. 
Чтобы компания вступила в эту ассоциацию, она должна быть рекомендована 
членом комитета.
Секретарь Лу также является заместителем директора Центрального 
государственного управления промышленности и торговли. Он считает, что 
директор уже стар и должен уйти на пенсию. Для него это прекрасная 
возможность заменить его. «Все присутствующие не должны меня знать, 
верно? Позвольте мне представиться. Я Фэн Юй, акционер Lehaha Group и 
предприятия Jianlibao. Я также являюсь одним из членов комитета 
Ассоциации производителей напитков. Именно я предложил создать этот 
альянс. Когда я бываю в США, в сети супермаркетов там нет ни одного 
китайского напитка. Но в китайских супермаркетах представлены 
всевозможные зарубежные бренды. Это меня очень расстраивает».
«Менеджер Фенг, почему бы вам не пойти и не сказать супермаркету «Тай
 Хуа», чтобы он прекратил продавать заморские напитки? Попросите их 
продавать только китайские бренды». Кто-то крикнул.
«Эээ… Я забыл упомянуть, что я также являюсь акционером супермаркета Тай Хуа». сказал Фэн Юй.
Все в комнате заволновались. Это было похоже на то, как если бы они 
учились, и учитель сказал им, что в их школе есть ученый, который 
получил все баллы по всем предметам. Они были шокированы, удивлены, 
завидовали и т.д.
Этот Фэн Юй не только акционер «Цзяньлибао» и «Лехаха», но он также 
является акционером супермаркета «Тай Хуа». Его бизнес слишком велик.
Многие люди начали задаваться вопросом, кто отец Фэн Юя.
«Заданный вопрос очень интересен. Пусть супермаркеты Tai Hua 
перестанут продавать напитки зарубежных марок и будут продавать только 
китайские марки. Позвольте спросить, чем это отличается от политики 
закрытых дверей? Правильный способ сделать это — позволить нашим 
китайским напиткам выйти из Китая на зарубежные рынки. Мы будем 
продавать наши напитки в США, Европе и других развитых странах. Рынки 
этих стран в 10 или даже в 100 раз больше, чем в Китае, исходя из 
привычек их потребителей!».
После того, как Фэн Юй сказал это, остальные начали обсуждать между 
собой. Эти люди владеют своим бизнесом по производству напитков и очень 
независимы. Китайская ассоциация производителей напитков также является 
необязательной ассоциацией, и они привыкли дискутировать между собой во 
время собраний. «Пожалуйста, помолчите и дайте менеджеру Фенгу 
закончить». Секретарь Лу постучал по микрофону.
Фэн Юй должен был сказать что-то шокирующее, чтобы они его выслушали.
 «У меня есть способ, который позволит нашим напиткам войти в зарубежную
 сеть супермаркетов и увеличить продажи нашей продукции!» Все тут же 
замолчали и посмотрели на Фэн Юя. Примечания переводчика: Ван Лаоцзи
JDB Group

    
  





  


  

    
      Комната затихла примерно на 3 секунды, а в следующий момент поднялся 
еще больший переполох. Все выкрикивали вопросы, а Фэн Юй даже не мог их 
расслышать.
Фэн Юй взорвался и сильно ударил по столу. «Заткнись!»
«Я собрал всех здесь, чтобы обсудить этот альянс. В каждом альянсе 
должны быть правила. Как вы все можете быть такими шумными?!» Фэн Юй был
 в ярости.
Все были шокированы, и большинство людей замолчали. Лишь немногие 
были недовольны. Среди этих людей оказался генеральный менеджер группы 
Восходящего Солнца.
«Менеджер Фэн, судя по вашим словам, этот альянс должен следовать вашим правилам?»
Фэн Юй посмотрел на этого человека и усмехнулся. «А что, если я сам 
устанавливаю правила? Мои правила принесут пользу всем здесь. Если у 
тебя такие же способности, как у меня, ты можешь устанавливать правила».
Фэн Юй терпеть не мог людей, которые некомпетентны и все еще хотят 
подстроить неприятности. Ты думаешь, что работаешь на правительство и 
стоишь на ступень выше других? Фэн Юй не заботится о чиновниках низшего 
ранга! Даже если здесь будет мэр города или губернатор провинции, я все 
равно скажу то, что хочу сказать!
После того, как все затихли, Фэн Юй продолжил. «Я знаю высшее 
руководство большинства сетей супермаркетов в западных странах. Я могу 
убедить их предоставить нам специализированный прилавок в их 
супермаркетах. Западные люди привыкли делать покупки в супермаркетах, а 
это важнейший пункт распространения продаж. Мы также можем повысить там 
узнаваемость нашего бренда. Напитки, которые не могут войти в сети 
супермаркетов, обречены на провал!».
Некоторые руководители крупных компаний в аудитории были погружены в 
раздумья. Они экспортировали свои напитки за рубеж, но дальше всего — 
только Юго-Восточная Азия. Даже если они и экспортировали свою продукцию
 в Европу, то в ничтожных количествах. В основном это были разовые 
сделки. Это были убыточные сделки, но они делали это для маркетинга.
Наша продукция экспортируется в Европу, и это является доказательством нашего качества.
Многие продукты подчеркивают в своей рекламе, в какие страны они 
экспортируются, чтобы привлечь китайских потребителей. Даже иностранцы 
покупают этот продукт, а это значит, что это хороший продукт!
Когда компании начали продавать свои напитки в Китае, они делали 
агрессивную рекламу во время праздничного сезона и упаковывали свои 
напитки в качестве подарков!
Как только у компаний появляется достаточно клиентов, они начинают 
рекламировать свои напитки как эксклюзивные и постепенно расширяют свою 
долю рынка. Их основной формой рекламы является реклама по телевидению.
Но в западных странах было больше телевизионных каналов, и зрители 
были распределены по нескольким каналам, в отличие от Китая, где есть 
только один CCTV. Реклама в CCTV была намного эффективнее, и все продажи
 рекламируемых продуктов достигнут больших высот.
«Менеджер Фенг, вы собираетесь помочь нам продавать нашу продукцию за границей?» спросил кто-то.
«Нам нужно вложить определенную сумму денег в рекламу в США, Европе и
 других регионах. Эта сумма будет намного больше, чем плата за рекламу в
 Китае. Но потребительские расходы в развитых странах намного выше, чем в
 Китае, и если мы будем работать вместе, то сможем получить более 
выгодные ставки. Таким образом, мы сможем снизить затраты на маркетинг 
нашей продукции».
«Менеджер Фэн, вы хотите сказать, что мы должны заплатить за это? 
Какой основной продукт будет рекламироваться, и какова пропорция для 
нас?»
«Позвольте мне прояснить ситуацию. Не все здесь могут оплатить 
маркетинговые расходы. Только отобранные продукты имеют квалификацию, 
чтобы оплатить их». подчеркнул Фэн Юй.
Люди в толпе посмотрели друг на друга. Что это значит? Существует 
процесс отбора? Раз не все квалифицированы, зачем нас приглашают? Чтобы 
посмотреть на крупные компании, демонстрирующие свою финансовую мощь?
Чжун Цинсянь, который заранее договорился задавать вопросы, громко спросил. «Менеджер Фэн, как мы будем отбирать бренды?»
«Очень просто.
Во-первых, продукт должен соответствовать стандартам безопасности 
пищевых продуктов США, Европы и других стран. Если продукт не может 
пройти даже стандартную проверку, все будет бесполезно. Далее, компания 
должна быть определенного масштаба. Что я имею в виду под масштабом? 
Компания должна быть в состоянии поставлять достаточно продуктов для 
всех супермаркетов. Я произвел приблизительную оценку, и оказалось, что в
 Северной Америке более 1 000 супермаркетов, а в Европе — несколько 
тысяч супермаркетов. Давайте округлим это число до 5 000, и каждому 
супермаркету нужно как минимум 100 бутылок или банок. Это означает, что 
вы все должны иметь возможность поставлять 500 000 бутылок или банок 
каждый раз. Это самое низкое требование. Если ваш продукт будет 
пользоваться популярностью, ваши заводы должны будут увеличить 
производство, чтобы удовлетворить спрос».
Требование Фэн Юя основано не на стоимости производства, а на 
гарантии поставок. Он не хочет, чтобы некоторые продукты продавались на 
рынке, а заводы не могли удовлетворить спрос. В прошлой жизни Фэн Юй 
совершил эту ошибку в Цзяньлибао в последующие годы. Это случилось после
 2 000, и Jianlibao не смогла удовлетворить спрос своих дистрибьюторов 
после агрессивного маркетинга!
Это была пустая трата денег на рекламу и самоубийство!
Конечно, люди, которые собрались здесь для этой встречи, могут 
соответствовать стандартам Фэн Юя. Но если компании будут экспортировать
 слишком много товаров, их китайский рынок пострадает. Не стоит 
отказываться от внутреннего рынка в пользу других рынков.
После того как Фэн Юй объявил свои требования, многие компании решили
 отказаться от них. Но те компании, которые были нужны Фэн Юю, 
по-прежнему внимательно смотрели на него. Эти компании были уверены в 
том, что выполнят все требования и пройдут проверку на безопасность 
продуктов питания в разных странах.
«Далее, у компаний должно быть достаточно средств на рекламу. Мы 
должны разместить рекламу на телеканалах, в печатных СМИ и провести 
рекламные акции в супермаркетах. Это немаленькая сумма, но выгода в том,
 что как только ваш продукт будет принят потребителями, ваши продажи 
резко возрастут. Я уверен, что все вы это знаете».
«Хорошо.
Давайте поговорим о позиционировании в супермаркетах. Наш продукт 
будет разделен на разные категории, и маркетинг для разных категорий 
будет отличаться. Похожие продукты будут сгруппированы вместе, чтобы 
потребители могли выбирать. Например, молочные продукты будут 
располагаться вместе с молочными продуктами, а газированные напитки — 
вместе с газированными напитками. Чайные напитки будут размещены вместе,
 а спортивные напитки будут сгруппированы вместе. Все ваши продукты 
должны продаваться по разным ценам, даже если они отличаются на 1 цент».
«Менеджер Фенг, многие наши продукты продаются по одной и той же цене
 в Китае, почему мы должны устанавливать разные цены в других странах?»
«Наша продукция является новой и незнакомой для тамошних 
потребителей. Конечно, розничная цена вашей продукции будет обсуждаться в
 дальнейшем, но эта цена должна соответствовать требованиям. Не думайте,
 что за границей все продукты можно продавать по высоким ценам. Даже 
Coca-Cola продается по разным ценам в разных странах».
«Есть еще много деталей, в которые я не буду сегодня вдаваться. Те, 
кто соответствует требованиям и заинтересован в сотрудничестве с нами за
 рубежом, приходят за регистрационной формой. Я отправлю партию 
продукции за границу для проверки безопасности продуктов питания. Как 
только ваша продукция пройдет проверку, мы продолжим обсуждение».
Большинство людей прошли вперед, чтобы получить регистрационную 
форму, но Фэн Юй знал, что менее десятой части форм будет возвращено. 
Чтобы китайские производители напитков могли конкурировать с зарубежными
 гигантами, они должны объединить усилия. Ни одна китайская компания не 
сможет победить их в одиночку!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй был прав. Только 9 компаний представили регистрационные формы.
 Конечно, в это число не входят такие компании, как Lehaha, Jianlibao и 
т.д., которые заранее согласились участвовать.
Эти 9 компаний производят соки, газированную, чайную и минеральную 
воду. Среди них 2 компании производят минеральную воду. Одна из них, «Wu
 Dalian Spring», является дочерней компанией «Beidacang Group», а другая
 — «Yangsheng Tang’s Farmer Springwater». Эти две компании были известны
 в прошлой жизни Фэн Юя. Компания Wu Dalian Spring была основана гораздо
 раньше, но ее продажи были средними. В конце концов, китайцы не 
интересовались родниковой водой, и компания могла продавать свою 
продукцию только в Пекине. Компания Farmer Spring Water была основана 
недавно, и это был новый бренд. Ее продукция даже не продавалась в 
Китае.
Яншэн Тан увидел, что дистиллированная вода Ле Баши и Лехаха хорошо 
продается, и решил создать новый бренд минеральной воды, чтобы составить
 конкуренцию.
«Все, пожалуйста, садитесь. Каждый из нас должен обосновать, почему 
компания должна быть выбрана или не выбрана. В конце концов, это 
повлияет на выгоду каждого». Фэн Юй передал всем регистрационные формы и
 предоставил Чжу Синьли, Ван Гуансину и остальным сделать выбор.
«Хотя они были производителями лапши быстрого приготовления, их 
красный чай и зеленый чай приятны на вкус. Кроме того, это улучшит 
отношения Китая с Тайванем. Они даже могут получить некоторые субсидии 
от высшего руководства». сказал Ван Гуансин. В любом случае, компания 
Ван Гуансина Coconut TreeCompany не производит чайный напиток. Он не 
возражает против того, чтобы эти две компании конкурировали с Lehaha, Le
 Baishi, Jianlibao и т.д.
«Их родниковая вода чистая и полезна для здоровья. Иностранцы 
заботятся о здоровье, и им должна понравиться эта марка». сказал Чжу 
Синьли.
«Раз Wudalian может войти, значит, и фермерская родниковая вода 
должна быть выбрана. Если нет, то у нас будет только марка аминеральной 
воды».
сказал Чжун Цинсянь.
Никто на собрании не упомянул Ван Лаоцзы, и Фэн Юй вздохнул. Неважно.
 Поскольку Ван Лаоцзи все еще не закрепился в Китае, а масштабы компании
 ничтожно малы, ему придется еще немного подождать.
После того как эти напитки будут успешно продаваться, можно будет 
поговорить с другими брендами. В противном случае все будет бесполезно.
Устранение компаний произошло потому, что их бренды были неизвестны 
или их продукция была такой же, как у Lehaha и остальных. Например, 
компания Yili, которая производит молочные продукты, и Rising Sun Group.
 Чжун Цинсянь, Хэ Боцюань и остальные выступили против вступления этих 
компаний в альянс и исключили их.
«Это те компании, которые мы выбрали для вступления в альянс по 
производству напитков. Далее мы поговорим о разнообразии продукции всех 
вас. Некоторые из ваших компаний имеют более одного бренда, и нам нужно 
тщательно выбирать бренды и продукты». Фэн Юй посмотрел на всех. Этот 
процесс исключения повлияет на преимущества каждого члена, и он не 
знает, как они будут выбирать.
«Qili от Lehaha, Витаминный поезд, ледяной чай и освежающая серия должны быть в этом альянсе». сказал Чжун Цинсянь.
«Спортивные напитки и чайные напитки Jianlibao также должны быть в 
альянсе». Ли Цзинвэй тут же сказал. «Молочные напитки Ле Баши, мятная 
вода и чайные напитки должны быть в составе».
«Наш бренд Coconut Tree будет использовать для участия нашу кокосовую
 воду». Ван Гуаньсин сказал прямо. Он хотел убедиться в правдивости слов
 Фэн Юя.
«Наш Huiyuen будет использовать нашу серию концентрированных 
фруктовых соков. Но я надеюсь, что наши будущие новые продукты смогут 
участвовать в будущем». Срок годности обычного фруктового сока невелик, и
 Чжу Синьли может использовать только фруктовый концентрат. Кроме того, в
 прошлом их фруктовый концентрат продавался в Европе, но продажи были 
жалкими.
«Хорошо. Все решено. Цинсянь, ты пойдешь и уведомишь эти несколько выбранных компаний и расскажешь им о наших правилах.
Если они не могут оплатить маркетинговые услуги или не в состоянии 
догнать производство, скажите им, чтобы они отказались от участия. Также
 предоставляется 1-месячный кредит на оплату продукции. Компании, 
которые были стеснены в средствах, могут забыть об этом».
«Хорошо. Поручите это мне». Чжун Цинсяньнодд. Он был первым, кто 
узнал об этом союзе, а Lehaha уже расширила свое производство и имела 
достаточно средств. Они были первой компанией, которая была готова к 
этому альянсу, и именно поэтому они могут использовать так много 
продукции для участия в нем.
……
Фу Гуанчжэн погрузился в свои мысли в кабинете. Он помог Фэн Юю 
связаться с каналами сбыта в США, когда Фэн Юй хотел выйти на 
американский розничный рынок. Это было сделано для того, чтобы 
установить с ним более тесные отношения.
Но теперь все изменилось. Как только Фэн Юй откроет розничный рынок 
Европы, Wind and Rain Electronics, Wind and Rain HomeAppliances и т.д. 
больше не будут передаваться для продажи компании Фу Гуанчжэна, а это 
значительная потеря для него. Хотя прибыль Wind and RainElectronics и 
Wind and Rain Home Appliances увеличится, и Фу Гуанчжэн сможет получить 
больше дивидендов от своих акций в этих компаниях, но увеличение прибыли
 ничто по сравнению с его потерями.
Фу Гуанчжэн использовал каналы сбыта своей семьи для сотрудничества с
 Фэн Юем, и его торговая компания заработала много денег. Продукция Фэн 
Юя также достигла многих стран Запада.
Но как только Фэн Юй создаст свои собственные каналы сбыта, Фу 
Гуанчжэн перестанет иметь к нему отношение. Сейчас перед Фу Гуанчжэном 
стоит дилемма. Если он отвергнет Фэн Юя, они могут рассориться. Он смог 
достичь того положения, в котором находится сейчас, в основном благодаря
 Фэн Юю. Благодаря его сотрудничеству с Фэн Юем, его статус в семье и 
его активы выросли. Если бы не Фэн Юй, он мог бы по-прежнему покупать и 
продавать антиквариат и быть одним из тех бесполезных представителей 
второго поколения в Гонконге. Если бы Фу Гуанчжэн согласился помочь Фэн 
Юю, его торговая компания сильно пострадала бы.
Продукция компаний Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home 
Appliances была основным источником дохода для его компании. Фу Гуанчжэн
 очень хорошо знал Фэн Юя. Казалось, что Фэн Юй все время шутит, но если
 он что-то задумал, ничто не могло его переубедить.
«Гуанчжэн, почему ты так долго сидишь здесь? Ты даже не слышал, как я
 тебя звал». Фу Жунцзинь вошел в кабинет и похлопал сына по плечу.
«Папа, я тут кое о чем думаю».
«Это касается твоей торговой компании? Собирается ли Фэн Юй вернуть себе права на дистрибуцию?»
Фу Гуанчжэн в шоке посмотрел на отца. «Откуда ты знаешь?» Он никому 
не говорил об этом, и это было только между ним и Фэн Юем. «Только этот 
вопрос будет беспокоить тебя. Если это ты, будешь ли ты создавать свои 
собственные каналы распространения? Рано или поздно это произойдет, и ты
 должен был подумать об этом раньше». Раз уж он хочет каналы 
распространения, дайте ему их. Вы также должны помочь ему, представив 
дистрибьюторов там». Фу Жунцзин сказал.
«Я все еще должен ему помогать? Разве я не должен усложнить ему 
жизнь, а затем забрать у него права на распространение? Прибыль от этого
 не маленькая». Фу Гуанчжэн не хотел отказываться от прибыли.
«Без продукции Фэн Юя ваша компания не может продавать продукцию 
других компаний? Вы можете использовать результаты продаж «Ветра и 
дождя» на зарубежном рынке как достижение вашей компании и показать их 
компаниям, которые хотят выйти за рубеж. Я думаю, что Фэн Юй не откажет 
вам, и вы сможете стать зарубежным дистрибьютором для различных 
компаний. Кроме того, Фэн Юй хочет создать свои собственные каналы 
сбыта, и ему нужен кто-то, кто будет этим заниматься. Вы можете помочь 
ему заняться продажами, и разве вы не можете попросить взамен несколько 
акций? Ваша компания может понести некоторые потери, но взамен вы 
получите больше. Подумай об этом».
Фу Жунцзин снова похлопал сына по плечу и вышел из кабинета.
Приняв это решение, братья Фу Жунцзина могут понести некоторые 
потери, но его сын в долгосрочной перспективе только выиграет. Фу 
Гуанчжэн просветлел и понял, что ему следует делать.

    
  





  


  

    
      «Брат Фу, ты здесь?» Фэн Юй улыбнулся, посмотрел на Фу Гуанчжэна и понял, что тот принял решение.
«Брату Фэну нужна моя помощь, и я ни за что не откажусь». Хотя Фу 
Гуанчжэн и сказал это, в его сердце все еще были сомнения. Как он потом 
будет просить у Фэн Юя долю?
«Брат Фу, у тебя также есть акции компаний Windand Rain Electronic и 
Wind and Rain Home Appliances. После того, как мы наладим каналы сбыта, 
тебе все равно придется помогать. Мне по-прежнему нужно полагаться на 
тебя, чтобы ты отвечал за наши продажи, и я продам тебе 2% акций каждой 
компании. Что скажете?»
Фу Гуанчжэн не ожидал, что Фэн Юй сам поднимет эту тему, а 2% — это то, чего он хотел.
«Брат Фэн, почему я отвергаю это предложение? Предоставь зарубежные 
продажи бренда «Ветер и дождь» мне. Я обещаю, что мы наладим каналы 
сбыта в течение года, и нам нужно открыть филиалы в Европе и США».
Прежде чем Фу Гуанчжэн успел закончить, Фэн Юй перебил. «Вы можете 
взять на себя ответственность за создание филиалов и решить вопрос с 
управленческим персоналом. Я не буду вмешиваться».
«Брат Фэн, это неправильно. Мы должны вместе принять решение о главе 
филиала. Разве ты не хотел позволить Lehaha, Jianlibao и некоторым 
другим брендам напитков войти в сети супермаркетов за рубежом? Я 
представлю вам их высшее руководство, и вам будет легче».
Фу Гуанчжэн отплатил за щедрость Фэн Юя. «Спасибо. Но я не позволю 
вам помогать нам бесплатно. Я уговорю эти компании отдать вам 20% от 
прибыли за границей в этом году».
В любом случае, 20% от зарубежной прибыли были не из кармана Фэн Юя, и
 Фэн Юй не против использовать их, чтобы отплатить Фу Гуанчжэну.
«20% — это слишком много. Тебе не нужно давать много».
«Брат Фу, прибыль в этом году не будет высокой, и 20% — не такие уж 
большие деньги. Кроме того, это то, что ты заслужил». Фэн Юй хочет дать 
Фу Гуанчжэну немного прибыли, чтобы тот сделал все возможное, чтобы 
помочь ему.
Эти компании были одинаковы. Фэн Юй дал им много обещаний и не 
попросил ничего взамен. Это заставит эти компании волноваться. Теперь 
компаниям придется отдавать 20% своей прибыли, и это заставит их 
чувствовать себя более уверенно.
Фэн Юй действительно ничего не выигрывает от этого? Конечно, нет.
Если эта продукция будет пользоваться успехом в западных странах, Фэн
 Юй быстро приобретет несколько заводов по розливу и будет производить 
ее от имени этих компаний. В то же время, ценообразование и т.д. должны 
были соответствовать соглашениям альянса, а каналы сбыта 
контролировались Фэн Юй. Ни один бренд не может выйти из альянса 
самостоятельно, так как его конкурентоспособность снизится, а затраты 
возрастут. Фэн Юй был уверен, что эти компании умеют выбирать.
Даже в Китае ни одна марка напитков не может обогнать Lehaha и 
Jianlibao, а компании по производству напитков не могут использовать 
деньги для покупки доли рынка, как это было в прошлой жизни Фэн Юя.
Если Фэн Юй хочет перестроить китайскую индустрию напитков, он должен
 быть в состоянии конкурировать и подавлять Coco-Cola и Pepsi в Китае, 
прежде чем атаковать зарубежный рынок. В настоящее время Coca-Cola и 
Pepsi выходят на китайский рынок и подавляют Jianlibao в США. В прошлой 
жизни Фэн Юй считал, что Coca-Cola и Pepsi могли бы стать самыми 
продаваемыми брендами напитков в Китае, если бы не Jianlibao. Даже 
Lehaha не смогла бы с ними конкурировать.
Coca-Cola и Pepsi захватили китайский рынок газированных напитков, а 
также вышли на рынки фруктовых соков, чая, минеральной воды. Но в этой 
жизни Фэн Юй не позволит им добиться успеха. Альянс производителей 
напитков не только проникает на зарубежный рынок, но и создается для 
подавления двух гигантов в Китае. Фэн Юй позволит Чжун Цинсяню и 
остальным справиться с китайским рынком и верит, что они добьются 
успеха. В конце концов, освежающая серия Lehaha в настоящее время более 
популярна, чем Coca-Cola и Pepsi в Китае. Если они все же потерпят 
неудачу, Фэн Юй будет недоволен Чжун Цинсянем.
Нью-Йорк. Эмпайр Стейт Билдинг, уровень 87. Офис Фэн Юя.
Несколько человек сидели на диване. Они были высшим руководством 
различных американских сетей супермаркетов и контролировали весь рынок 
США.
Фэн Юй думал, что будет встречаться с руководством по очереди, но Фу 
Гуанчжэн пригласил их всех вместе. Конечно, они пришли в офис Фэн Юя не 
из-за Фу Гуанчжэна. Они пришли из-за семьи Фу. Семья Фу построила свою 
империю на розничной торговле и раньше работала с американскими 
ритейлерами.
«Я пригласил всех вас сюда, чтобы представить моего друга. Думаю, все
 из вас слышали его имя — Фэн Юй. Он — владелец Эмпайр Стейт Билдинг». 
сказал Фу Гуанчжэн.
Они думали, что Фу Гуанчжэн представляет им одного из богачей 
Гонконга второго поколения. К их удивлению, он представил им 
таинственного директора Microsoft, который купил Empire State Building!
«О, вы мистер Фенг. Вы пригласили нас сюда по делу?» спросил кто-то.
«Мистер Малфой, мой друг, также является владельцем бренда Wind and Rain!»
«Бренд «Ветер и дождь»? Этот увлажнитель воздуха, безлопастные 
вентиляторы и VCD-плеер?!» — все были шокированы. Этот молодой человек —
 тот, кто создал эти продукты?
СМИ слишком консервативно оценили богатство этого директораMicrosoft. Одни только бренды Wind и Rain чего стоят!
«Господин Фэн, есть ли какие-либо проблемы с нашим сотрудничеством? 
Мы выделили бренду Wind and Rain специализированный прилавок, и это 
лучшее, что мы можем сделать». сказал кто-то. Продукция Wind and Rain 
хорошо продается, и каждый раз, когда запускается новый продукт, 
супермаркеты получают высокую прибыль. Все супермаркеты любят работать с
 подобными брендами.
«В нашем сотрудничестве нет ничего плохого, и я в восторге от той 
особой заботы, которую вы все проявляете к Wind and Rain. Я инвестировал
 в несколько брендов напитков. Вы все слышали о Цзяньлибао?» — спросил 
Фэн Юй.
«Китайская волшебная вода»? Господин Фэн владеет акциями этой компании?».
Цзяньлибао связался с их супермаркетами, но они не обратили особого 
внимания на эту компанию и предложили жесткие условия. Если бы они 
знали, что Цзяньлибао связан с владельцем Wind and Rain, они бы смягчили
 условия.
«У меня есть несколько акций, и я также представляю несколько других 
китайских брендов напитков. Все эти продукты прошли проверку FDA и 
хотели бы попасть в ваши супермаркеты».
«Это не проблема. Сколько видов напитков вы представляете и какие 
марки?» — сказал кто-то. сказал кто-то. Они также хотят увеличить 
разнообразие товаров в своих супермаркетах. «Это список продуктов. Кроме
 того, я хочу, чтобы в ваших супермаркетах был специализированный 
прилавок для их демонстрации!».

    
  





  


  

    
      Специализированные прилавки — это всего лишь ряд полок, где продаются только китайские напитки.
В прошлом такой режим был только у компаний «Кока-Кола» и «Пепси». 
Даже Budweiser, всемирно известное пиво, не имеет такого режима.
Теперь то, чего хотел Фэн Юй, совпадало с тем, что было у Coca-Cola и Pepsi, и это заставило их нахмуриться.
Coca-Cola и Pepsi были гигантами по производству напитков, и 
Coca-Cola принадлежит более 40% мирового рынка напитков. Их доля рынка 
продолжает увеличиваться благодаря росту на рынках Азии. Pepsi находится
 близко позади, имея около 35% доли мирового рынка и также выходя на 
рынок Азии. На рынке Северной Америки доля рынка Coca-Cola составляет 
около 45%, а Pepsi принадлежит около 40%. Обеим компаниям принадлежит 
85% всего рынка. Именно по этой причине сети супермаркетов готовы 
предоставить им специализированных кассиров. Как Фэн Юй может просить 
того же для своих китайских напитков? Напитки в этом списке в основном 
не были известны, и единственный бренд, о котором слышало высшее 
руководство сети супермаркетов, — это Jianlibao. Однако Jianlibao 
владеет лишь несколькими процентами доли рынка!
«Господин Фэн, господин Фу, только Coca-Cola и Pepsi имеют 
специализированные прилавки, и никакие другие бренды не могут иметь свои
 собственные полки. По крайней мере, это касается наших супермаркетов, а
 насчет остальных я не уверен». сказал кто-то.
Остальные присутствующие начали говорить, что их супермаркет также не
 может предоставить китайским напиткам такое отношение. Walmart — 
крупнейшая сеть супермаркетов в Северной Америке, в некоторых регионах 
или областях некоторые местные супермаркеты более популярны, чем они. 
Высшее руководство посчитало, что Фэн Юй не должен просить слишком много
 только потому, что они раньше работали вместе. Продажи супермаркетов не
 пострадают, если они снимут с продажи один или два бренда. Но без 
супермаркетов продажи всех брендов напитков пострадают. Это касается и 
Coca-Cola, и Pepsi!
Мощные торговые сети могут подавлять доходы своих поставщиков!
«Пожалуйста, подумайте об этом.
У нас не один продукт, а несколько китайских продуктов, таких как 
газированные напитки, чайные напитки, молочные продукты, минеральная 
вода и спортивные напитки. Все эти продукты — с загадочного Востока! 
Подумайте об этом. Имея полку, полную продуктов с загадочного Востока, 
почему это не может сработать? Мы провели исследование рынка, и сейчас в
 Северной Америке все больше людей пьют чайные напитки». ФуГуанчжэн 
сказал.
«Господин Фу, возможно, больше людей пьют чай, но это не значит, что 
больше людей пьют чайные напитки. Все ваши продукты — неизвестные 
бренды, и им нужны наши супермаркеты, чтобы продвигать их на рынке. Что 
особенного в других напитках, кроме чая? Могут ли ваши безалкогольные 
напитки конкурировать с Coca-Cola и Pepsi? Молочные продукты можно найти
 везде, и в них нет ничего особенного. Мы также продаем чайные напитки 
из Японии, и продажи тоже неплохие. Спортивные напитки, о которых вы 
говорите, — это Jianlibao и Qili? Сколько людей будут их покупать, и кто
 является вашей целевой аудиторией?»
«Все, я уже говорил, что мы не продаем вкус или бренды. Мы продаем 
местоположение. Я лишь прошу всех вас дать нам шанс и предоставить 
специализированную полку для размещения нашей продукции. Наша 
маркетинговая кампания скоро начнется, и реклама будет размещена в 
различных газетах, на телевидении и в других средствах массовой 
информации. Просто посмотрите на Цзяньлибао. Если мы сможем повысить 
узнаваемость бренда «Цзяньлибао» в течение 3 лет, мы сможем повысить 
узнаваемость других брендов».
То, что «Цзяньлибао» смогла утвердиться в США в течение 3 лет, можно 
считать чудом! С такой же маркетинговой командой и достаточными 
средствами другие китайские бренды смогут без проблем повысить 
узнаваемость своего бренда. Высшее руководство сетей супермаркетов 
смотрит друг на друга, но никто не хочет ничего говорить. Продукция из 
Китая» может стать точкой продаж, но никто не знает, будет ли она 
успешной.
Еще один момент — плата за специализированные прилавки.
Сколько они должны брать с Фэн Юя? Основываться на тех же ставках, что и Coca-Cola, или немного увеличить их?
Фу Гуанчжэн и Фэн Юй ничего не сказали о тарифах, и представители сети супермаркетов тоже не спрашивали.
После 30 минут разговора ни о чем не договорились, и представители 
ушли. Фу Гуанчжэн взволнованно сказал Фэн Юю. «Успех! Они вернутся к 
нам, чтобы обсудить детали до завтрашнего вечера».
«Зачем?» с любопытством спросил Фэн Юй.
«Из-за того, что вы сказали. Наши напитки из Китая, и это то же 
самое, что и зарубежные бренды напитков, которые становятся популярными в
 Гонконге и Китае. На начальном этапе многие потребители покупают эти 
напитки из любопытства, и им даже не нужно проводить маркетинг. То же 
самое происходит и в США, американцы более открыты к новому. После того 
как наши китайские напитки появятся на рынке, в супермаркетах произойдет
 резкий рост продаж. Но следует отметить одну вещь. Сети супермаркетов 
обязательно добавят некоторые условия, например, они имеют право убрать 
нашу продукцию с полок, если продажи упадут ниже определенного 
процента». ФуГуанчжэн намного лучше Фэн Юя разбирается в розничных 
продажах.
«Снимать с полок в любое время? Мы победим их милосердие». Фэн Юй 
нахмурился. Сети супермаркетов будут вершить судьбу китайских напитков!
«Вот здесь нам и нужно вести переговоры. Даже если продажи идут 
плохо, мы должны попросить буферный период. В противном случае мы будем 
слишком пассивны». Фу Гуанчжэн думал о том, как справиться с этими 
сетями супермаркетов. В конце концов, семья Фу владеет крупнейшей сетью 
супермаркетов в Гонконге.
«Каким должен быть буферный период?» — спросил Фэн Юй.
«Это будет зависеть от наших с ними переговоров. Но я думаю, что не 
меньше сезона. Они не согласятся, если мы попросим больше времени, но 
если буферный период будет слишком коротким, это будет невыгодно для 
нас. Один сезон должен быть возможен.
Моя семья имеет долгосрочные соглашения о сотрудничестве с этими 
несколькими сетями супермаркетов, и поскольку эти продукты дают мне 20% 
от их прибыли, я сделаю все возможное, чтобы помочь им», — уверенно 
ответил Фу Гуанчжэн.
«Спасибо. Я оставлю все на ваше усмотрение».
В тот вечер высшее руководство сети супермаркетов связалось с Фу 
Гуанчжэном и выразило заинтересованность. Сети супермаркетов в США 
пытались увеличить разнообразие своей продукции, и если у другой сети 
супермаркетов будет какая-то продукция, которой нет у них, они 
проиграют.
Кроме того, все они считали, что стоит попробовать. Если продажи 
будут плохими и они не смогут получить прибыль, они могут просто убрать 
продукцию с полок. Они уже делали это с другими продуктами.
После того как первая сеть супермаркетов подписала договор о 
сотрудничестве, остальные сети супермаркетов быстро пришли к соглашению и
 подписали договор. Все не хотят, чтобы их конкуренты получили 
преимущество перед ними.
Через неделю вся продукция Китайского союза производителей напитков 
поступила в более чем 1 000 сетей супермаркетов Северной Америки и имела
 свои собственные специализированные прилавки. Coca-Cola и Pepsi узнали 
об этом и были шокированы!

    
  





  


  

    
      Coca-Cola и Pepsi не ожидали, что Jianlibao, который они подавляли на
 североамериканском рынке, может попасть в супермаркеты, причем во все 
крупные сети супермаркетов!
Coca-Cola и Pepsi были мировыми гигантами по производству напитков, и
 пока они атаковали китайский рынок, китайский бренд поразил их на их 
собственном заднем дворе. Прогресс гигантов на китайском рынке был 
медленным, и они думали, что китайцы не любят газированные напитки. Но 
почему безалкогольные напитки Jianlibao, Refreshing, Rising Sun Group 
продавались лучше, чем они?
Серия Refreshing от Lehaha копировала их напитки и имела лучшие продажи!
Coca-Cola и Pepsi пробовали напитки серии Refreshing от Lehaha, но их
 вкус ни в какое сравнение с ними не шел. Главная причина в том, что 
каналы сбыта у Lehaha лучше, чем у Coca-Cola и Pepsi. Lehaha может 
доставить свой товар в любой город Китая в течение 3 дней. Этого не 
могут сделать Coca-Cola и Pepsi. В настоящее время они могут продавать 
свою продукцию только в крупных городах.
Их продажи в городах были не такими хорошими, как они ожидали, потому
 что многие дистрибьюторы не хотели привозить их продукцию. Даже 
супермаркеты Tai HuaSupermarkets убрали их продукцию со своих полок. 
Многие китайские потребители считали, что с продукцией Coca-Cola и Pepsi
 что-то не так. Это заставило их пожалеть о том, что они вообще 
разместили свою продукцию в супермаркетах Tai Hua!
Все это произошло из-за Фэн Юя. Супермаркеты «Тай Хуа» не пострадали 
от удаления некоторых продуктов с их полок, а Фэн Юй сказал всем 
дистрибьюторам, связанным с «Тай Хуа Трейдинг», запретить им 
распространять продукцию «Кока-Колы» и «Пепси». Эти дистрибьюторы решили
 следовать указаниям Tai Hua Trading, поскольку они получали больше 
прибыли от Tai Hua Trading.
В конкурентной среде компании будут обращаться к своим дистрибьюторам
 с подобными просьбами, и дистрибьюторы могли сотрудничать с Tai Hua 
Trading. Более того, Tai Hua Trading давала им на 1% больше прибыли на 
продукцию Songjiang, Wind andRain, Aiwa и т.д..
Благодаря этой выгоде дистрибьюторы, несомненно, навсегда останутся на стороне Tai HuaTrading.
Coca-Cola и Pepsi не смогли расширить свое присутствие на китайском 
рынке, и китайские бренды вышли на их основной рынок. Это привело их в 
ярость. Но Coca-Cola и Pepsi не думали, что эти китайские бренды могут 
нанести им большой вред, поскольку, кроме Jianlibao, остальные бренды 
были неизвестны в США. Хотя эти китайские бренды успешно вошли в сети 
супермаркетов, они считали, что это всего лишь уловка и не повлияет на 
их продажи. Но очень скоро Coca-Cola и Pepsi поняли, что принизили эти 
китайские бренды. ……
«Еще одна бутылка! Еще одна банка! Стимулирование продаж китайских 
напитков! Если вы найдете инициалы на крышках бутылок или кольцах банок,
 вы можете обменять их на тот же продукт, где вы его купили!».
Все крупные газеты США в течение недели публиковали полностраничные рекламные объявления.
Эта рекламная акция застала Coca-Cola и Pepsi врасплох!
Это был отказ от прибыли в обмен на долю рынка. Обычно такая 
стратегия используется более сильными компаниями, которые имеют 
преимущество.
Стоимость этой маркетинговой тактики выше, чем рекламы, и требует 
сотрудничества с розничными торговцами и дистрибьюторами. Компания, 
использующая эту тактику, также должна заплатить розничным торговцам и 
дистрибьюторам определенную сумму денег.
Coca-Cola и Pepsi не ожидали, что эти китайские напитки будут 
использовать такую маркетинговую стратегию! Откуда у них столько денег?
Но Coca-Cola и Pepsi были уверены в себе, поскольку их продукция 
вкуснее и у нее есть преданные потребители. Они не пострадают от этих 
китайских брендов.
После этого в газетах появились новые объявления о том, что продвижение продаж китайских напитков будет усилено!
Jianlibao, Qili и несколько консервированных напитков увеличили 
стоимость своих призов. Кроме очередной банки, можно было выиграть 
CD-плееры Aiwa, супер-вентиляторы Wind and Rain, VCD-плееры Wind and 
RainSuper и т.д. Эти призы были предоставлены Фэн Юем бесплатно, и он 
также получил от этого выгоду.
Продукты Windand Rain и Aiwa также появились в рекламе, и потребители обратят на них внимание.
А вот с чем не смогли согласиться компании Coca-Cola и Pepsi, так это
 с главным призом в розыгрыше призов. Помимо электроники, главный приз —
 автомобиль Songjiang!
Выпив напиток, можно выиграть автомобиль. Приз слишком велик, и все потребители были в восторге!
В течение нескольких дней продукты Jianlibao, Qili, Refreshing и т.д.
 продавались как горячие пирожки. Эти несколько продуктов также помогают
 увеличить продажи других китайских напитков. В любом случае, 
супермаркетам не нужно платить за эту акцию, и она может увеличить их 
покупательский поток.
В качестве главного приза Фэн Юй использовал автомобиль Songjiang — 
Offroad. В результате маркетинговых исследований было установлено, что 
только внешний дизайн и технические характеристики этой модели наиболее 
подходят для рынка Северной Америки. Модели Songjiang Redstar и Olympic 
были не столь популярны в США, так как американцы считали, что их дизайн
 не красив, а характеристики просто средние. Подобно продукции Wind and 
Rain и Aiwa, Songjiang Motors может повысить узнаваемость своего бренда в
 США с помощью этого розыгрыша.
Для поддержки олимпийской сборной Китая Фенг Ю отправил в США 
несколько сотен автомобилей Songjiang. Некоторые из этих автомобилей 
будут использоваться олимпийской командой, а остальные — в качестве 
рекламы.
Фэн Юй не ожидал, что Songjiang станет популярным в США в одночасье. 
Он просто хочет повысить узнаваемость бренда Songjiang. Фэн Юалсо 
связался с одним автодистрибьютором в каждом штате и оставил у них 3 
модели автомобилей Songjiang. Эти автомобили были предназначены для 
демонстрации и тест-драйва клиентами. Фэн Юй не использовал оставшиеся 
автомобили и решил использовать их для рекламы.
Даже если прибыль с каждого автомобиля составит 1 000 долларов, он 
получит 10 миллионов долларов прибыли, когда будет продано 10 000 
автомобилей!
Через неделю после объявления призов акции «Розыгрыш призов» в газете
 появилась статья о том, что этот розыгрыш — мошенничество. Никто не 
выиграл ни одного автомобиля!
Некоторые покупатели выиграли CD-плееры, супер-вентиляторы, 
супер-видеоплееры, о чем сообщалось в газетах. Но победителей ожидаемого
 главного приза так и не объявили.
Фэн Юй тоже был расстроен. Он выставил на полки банки с выигрышем, но
 никто не пришел, чтобы выкупить главный приз? В итоге у Фэн Юя не 
осталось другого выбора, кроме как определить победителя!
Выигранная бутылка напитка была передана покупателю!
Этот покупатель открыл бутылку и подпрыгнул от удивления! Люди начали
 толпиться вокруг него и увидели, что он выиграл 30,000 долларов США по 
бездорожью Сонцзян!
Газеты тут же сообщают об этом победителе и объявляют, что в 
розыгрыше участвуют еще 19 автомобилей. Это еще больше увеличивает 
продажи китайских напитков. Несмотря на то, что экономика США лучше, чем
 в Китае, не все могут позволить себе покупать автомобили. Кроме того, 
афроамериканцам нравится эта модель Songjiang Offroad. Этот автомобиль 
выглядит величественно, имеет отличные характеристики, а главное, они 
могут приобрести его всего за 59 центов!
После публикации в газетах продажи этих напитков выросли на 800%! Китайские напитки закрепились в Северной Америке!

    
  





  


  

    
      Как заставить двух гигантов по производству напитков объединиться? 
Только если у них есть общий сильный конкурент, который угрожает их 
позициям. Враг моего врага — мой друг!
Сегодня директор по продажам Coca-Cola в Северной Америке Брен и 
директор по продажам Pepsi в Северной Америке Окафор сидели вместе. Если
 бы репортеры увидели их, то, возможно, сообщили бы, что обе 
кока-кольные компании сливаются.
«Я получил новость, что контракты, подписанные между китайскими 
производителями напитков и сетями супермаркетов, совпадают с нашими!»
Брен был расстроен. Он не понимает, о чем думали сети супермаркетов. 
Как эти китайские напитки могут конкурировать с ними? Почему сети 
супермаркетов предоставляют китайским компаниям такие выгодные условия?
«По данным, которые я получил, продажи этих китайских напитков 
достигли 8% безалкогольных напитков в супермаркетах!» сказал Окафор. Он 
не ожидал, что продажи китайских напитков будут расти так быстро.
Возможно, 8% — это не так много по сравнению с ними, но это только первый месяц!
Обеим компаниям по производству колы принадлежит 85% доли рынка, а 
эта доля упала до 81%. Хотя это только цифры, полученные от сетей 
супермаркетов, продажи в супермаркетах составляют значительную часть их 
общих продаж. Они также узнают, что кроме супермаркетов, некоторые 
небольшие розничные магазины также начинают продавать китайские напитки,
 и это скажется на их прибыли!
Пирог очень большой, и если кто-то откусит кусок, то ему достанутся 
куски поменьше. Оба гиганта по производству напитков все еще планируют 
объединить усилия в Китае, чтобы конкурировать с китайскими напитками. 
Но не успели они ничего сделать, как китайские напитки вышли на их 
внутренние рынки!
«Вы все выяснили причину быстрого роста китайских напитков?» — 
спросил Брен. спросил Брен. Оба директора по продажам попробовали эти 
китайские напитки и решили, что на вкус они не отличаются от их 
продукции.
Конечно, есть некоторые исключительные, у которых они могут поучиться.
Но даже если некоторые из этих напитков хороши на вкус, их продажи не
 должны расти так быстро! Только из-за акции «Счастливый жребий»? Только
 из-за акции «Еще одна банка»? Или это из-за большого приза?
«Кроме акции «Счастливый жребий», я не могу придумать никакой другой 
причины. Кажется, есть еще одна причина. Некоторые репортеры видели, как
 Билл Гейтс покупал китайский Qili в супермаркете. Ходят слухи, что 
инженеры-программисты Microsoft любят пить Qili. Этот напиток повышает 
их энергию и является более эффективным, чем кофе. Об этом писали в 
газетах».
Сначала Окафор не поверил этим сообщениям, но в супермаркете 
появились фотографии, на которых Билл Гейтс кладет несколько банок Qili в
 свою тележку. Когда репортеры брали интервью у заместителя генерального
 директора Microsoft Балмера, на его столе стояло несколько банок Qili.
Считается, что этот китайский энергетический напиток снижает 
утомляемость и повышает уровень энергии. Людям, которые работают 
допоздна или по ночам, необходимо пить такие напитки.
Все это были уловки Фэн Юя. Она рекомендовала китайские напитки, 
особенно Qili, компании Microsoft и «щедро» спонсировала некоторые из 
них, чтобы инженеры попробовали. Билл Гейтс пошел в супермаркет, чтобы 
купить Qili по рекомендации Фэн Юя. Но в то время Фенг Юстилл еще не 
спонсировал Qili для Microsoft. Репортеры смогли получить фотографию, на
 которой Билл Гейтс покупает китайские напитки, также организованные Фэн
 Юем.
Билла Гейтса обманом заставили стать спонсором Qili.
Microsoft также стала спонсором этого продукта.
Газета сообщает, что этот напиток является еще одним волшебным 
напитком, подобным Jianlibao. Для инженеров-программистов Qili — это как
 Jianlibao для спортсменов. Оба напитка обладают магическим действием. 
Когда Фэн Юй передал Qili инженерам Microsoft, Пол Алан был полон 
презрения к нему. Директор Microsoft продает софт-дринки? Он считал это 
позором.
Гордый Пол Аллен свысока смотрел на Coca-Cola, Pepsi и другие компании по производству напитков.
Он считал, что только такие технологические компании, как Microsoft, являются будущим человечества.
Прибыль и цены на акции Microsoft росли, и это укрепляло его в этом убеждении.
В глазах Пола Аллена, если генеральный директор Pepsijoin Microsoft, 
то он может быть только одним из менеджеров среднего звена. Но Фэн Юй, 
один из директоров Microsoft, продает безалкогольные напитки! Это позор 
для Microsoft! Он все еще хочет использовать свои напитки для подкупа 
инженеров Microsoft? Вот это шутка!
Но Пол Аллен никогда не задумывался, почему прибыль Pepsi и Coca-Cola
 так высока. Как бы быстро ни развивались технологические компании, 
людям все равно нужно есть и пить. И уж точно больше людей покупают 
кока-колу, чем персональные компьютеры!
Конечно, Пол Аллен также не знал, что Фэн Юй не подкупал инженеров, 
давая им свои напитки. Он просто использует инженеров для продвижения 
своей продукции.
Фэн Юй использовал Microsoft, чтобы повысить узнаваемость бренда Qili!
«Я слышал, что за этими китайскими напитками стоит китайский директор
 Microsoft». Брен слышал об этом, но не верил. Программное обеспечение и
 напитки были совершенно разными отраслями!
«Это и есть тот таинственный китайский магнат. Если нет, то почему 
тогда появляются новости о том, что инженеры Microsoft пьют китайские 
напитки? Кроме того, их призы в лотерее слишком хороши. Помимо 
электронных товаров, они раздают автомобили. Сейчас разыгрывается в 
общей сложности 8 автомобилей, и газеты пишут об этом».
«Что вы все собираетесь делать?» Брен посмотрел на Окафора. По праву,
 Coca-Cola и Pepsi не нуждаются в рекламных акциях на свою продукцию, 
поскольку у них значительная клиентская база. Даже если оба гиганта 
начнут стимулировать продажи, они не будут копировать китайские напитки.
 В крайнем случае, они будут раздавать один бесплатный напиток и не 
будут дарить электронные устройства и автомобили.
Обе компании ждали друг друга, чтобы начать рекламные акции, чтобы 
конкурировать с китайскими напитками. На самом деле, обе компании могут 
снизить свои розничные цены, чтобы вытеснить китайские напитки из США.
Но это считается монополизацией рынка, и они могут быть оштрафованы 
властями. Это также плохо скажется на их репутации, и им могут запретить
 въезд в Китай.
Оба мужчины обсудили и пришли к выводу…… Подождать! Они подождут, 
пока не закончится ажиотаж вокруг розыгрыша китайских напитков. Эти 
китайские компании по производству напитков не сильны и не могут 
позволить себе проводить рекламные акции в течение длительного времени. 
Кроме того, обе компании будут инвестировать значительную сумму в 
рекламу во время Олимпийских игр. Но они получили и плохие новости. 
Китайские напитки вышли на рынки многих европейских стран через сети 
супермаркетов. Оба гиганта начали ощущать давление со стороны китайских 
напитков. Этот директор Microsoft не должен иметь никакого влияния в 
Европе, а он, тем не менее, может пронести свои китайские напитки в эти 
европейские сети супермаркетов. Это слишком страшно.
Обе компании, производящие колу, поняли, что должны принять ответные меры!

    
  





  


  

    
      «Гуанчжэн, спасибо за вашу тяжелую работу. Мы успешно вышли на 
европейские рынки». Фэн Юй и Фу Гуанчжэн курили сигары и пили 
шампанское. Все продажи китайских напитков в США и Европе были переданы 
компании Beverage Major League, владельцем которой является Фэн Юй.
Эта компания не ставит своей целью получение прибыли. Она создана для
 продвижения китайских напитков на зарубежные рынки, и именно по этой 
причине Фэн Юй не просил Фу Гуанчжэна инвестировать.
Но Фэн Юй приобрел 5 заводов по розливу в США и Канаде, а Фу Гуанчжэн
 купил несколько заводов по розливу в Европе. Фу Гуанчжэн также считал, 
что китайские напитки могут закрепиться в Европе. Если китайские 
молочные продукты смогут занять место на зарубежном рынке, Фэн Юй и Фу 
Гуанчжэн будут продолжать приобретать заводы по производству молочных 
продуктов в западных странах.
«Это еще ничего. Но могут ли китайские компании по производству 
напитков позволить себе такие убытки? В этом году они наверняка понесут 
огромные убытки, а в следующем году могут не увидеть никакой прибыли». 
напомнил Фу Гуанчжэн.
Открытие новых рынков требует огромного капитала. Компаниям 
приходится не только нести расходы на маркетинг, но и оплачивать услуги 
сетей супермаркетов, высокие транспортные и складские расходы. За вывод 
новых продуктов на рынок приходится платить высокую цену, и не каждый 
может увидеть отдачу. В прошлой жизни Фенг Юя компания Coca-Cola 
потерпела неудачу при выводе своего чая в Китае после того, как вложила 
значительную сумму в маркетинг. У Coca-Colah были мощные каналы сбыта и 
агрессивная реклама, но они не могли сравниться с Кан Шифу и другими 
китайскими производителями чайных напитков.
«Компания BML не получает от них ни одного цента. Если они не хотят 
брать на себя убытки, я также не буду их принуждать. По крайней мере, 
Jianlibao, Qili и некоторые чайные напитки идут хорошо. Только эти 
бренды стоят того, что я делаю».
Проблемы в альянсе возникают легко.
Этим компаниям были предоставлены преимущества, но они будут чувствовать, что проиграли.
«Проблема в том, что вы не получаете от них денег. Чем больше вы не 
получаете от них денег, тем больше они просят. Им все равно, о чем вы 
думаете. В конце концов, вы являетесь акционером Lehaha и Jianlibao. Вы 
говорите, что делаете это, чтобы представить китайские бренды напитков в
 других странах, но они будут думать, что вы используете их бренды, 
чтобы повысить конкурентоспособность Jianlibao и Lehaha. Если это не 
так, то почему в рекламных акциях их брендов в качестве призов не 
раздаются электронные товары и автомобили?» Фу Гуанчжэн покачал головой.
«Эти призы спонсирую я, и они не платят за них. Я сам выбираю, какой 
бренд спонсировать, и они тут ни при чем. Почему я должен им помогать?»
Фэн Юй наконец-то понял, почему люди говорят, что бизнесмены жадные и
 неблагодарные. Хотя он использовал эти бренды, чтобы повысить 
конкурентоспособность китайских напитков, эти бренды также выигрывают от
 этого.
Эти компании не заботятся об открытии рынков западных стран. Они 
думали, что получат высокую прибыль, если смогут экспортировать свою 
продукцию. Но сейчас, несмотря на высокие продажи, они несут убытки. 
Известность их бренда возросла, но что толку в высокой известности 
бренда без прибыли?!
Фэн Юй был раздосадован недальновидными людьми. К счастью, Чжун 
Цинсянь и Ли Цзинвэй поддержали Фэн Юя, поскольку понимали важность доли
 рынка и брендинга.
Потерпеть убытки на начальном этапе — это нормально. Чжун Цинсянь и 
Ли Цзинвэй были готовы к убыткам в течение первых 2-3 лет. Но как только
 они закрепились на рынках западных стран, они смогут возместить все 
свои потери в будущем.
Прибыль Lehaha и Jianlibao от внутреннего рынка гарантирует, что у 
них не будет проблем с денежными потоками. Среди компаний, участвующих в
 альянсе, наибольший шум вызвали тайваньские бренды Kang Shifu и Tongyi.
Они считали, что их чайные напитки недостаточно хорошо продаются, а 
компания «Фэн Юй» дискриминирует их за то, что они являются тайваньскими
 брендами.
Дискриминирует их? Если бы Фэн Юй дискриминировал их, они бы даже не 
смогли войти в этот альянс. Kang Shifu и Tongyi могут быть успешны со 
своей лапшой быстрого приготовления, а Tongyi в настоящее время является
 одной из ведущих мировых компаний по производству лапши быстрого 
приготовления. Но вот с напитками у этих двух компаний дела обстояли не 
очень хорошо. Обе компании выпускают только чайные напитки, но их вкус 
нельзя сравнить с продукцией Lehaha, Le Bashi и Jianlibao. Они не 
потратили много денег и должны быть рады, что сети супермаркетов готовы 
продавать их продукцию. Они все еще требуют, чтобы в рекламе 
фигурировали они? Мы просили вас принять участие в кампании «Другая 
бутылка», почему вы все отказались?
Эти две компании посчитали, что раз они не участвуют в этих акциях, 
то Lehaha, Le Bashi и остальные компании не должны участвовать в этих 
акциях, так как это приведет к междоусобицам. В это время эти две 
компании увеличили объемы производства и начали бороться за долю рынка в
 Китае. Они начали продавать свою продукцию в различных деревнях и 
уездах вокруг городов и установили цену на свою продукцию на 50 центов 
дешевле, чем на чайные напитки Lehaha, Le Bashi и т.д. Ваша продукция 
продается по 2 юаня? Мы будем продавать свои по 1,50 юаня!
Фэн Юй не может остановить их, но проблема в том, что эти две компании начинают снижать поставки товаров в США!
Они оправдываются тем, что им нужно поставлять товары в европейские 
сети супермаркетов, а спрос в Китае вырос. Их производство не может идти
 в ногу со временем, но они обещают, что поставки возобновятся в 
следующем месяце. Эти две компании не могли заработать в США, и даже 
если они продавали свою продукцию дешевле на китайском рынке, они все 
равно получали прибыль, поскольку затраты на транспортировку и хранение 
были гораздо ниже. Даже идиоты знают, какую сторону выбрать. Они также 
получили то, что хотели.
Они вышли на рынок США и Европы и добились роста продаж. Эти две 
компании хотят выждать на американском рынке. Если они смогут получить 
те же показатели продаж без рекламы, они получат прибыль. Будет здорово,
 если их продажи увеличатся. Эти две компании просто затягивают процесс.
 Они хотят пользоваться известностью своего бренда и отказываются 
платить за рекламу и снижают предложение, чтобы минимизировать потери. 
Таким образом, они повысят узнаваемость своего бренда на зарубежном 
рынке. Размещая свою продукцию рядом с известными брендами, узнаваемость
 их бренда, несомненно, возрастет.
Согласно подписанному соглашению об альянсе, те компании, которые не 
смогут поддерживать поставки, должны будут уйти с рынков США и Европы. 
Но Кан Шифу и Тунъи не последовали правилам и отказались выйти из 
альянса.
Фэн Юй был в ярости на эти две компании. Он считал, что этим двум 
компаниям следует вынести предупреждение. На рынке много чайных 
напитков, и раз вы не следуете договоренностям, то не вините меня в том,
 что я нападаю на вашу продукцию в Китае!
Фэн Юй позвал Чжун Цинсяня и Ли Цзинвэя. Он попросил их предупредить 
Кан Шифу и Тунъи. Они должны предоставить требуемый объем товаров, иначе
 они будут вытеснены с рынка западных стран и должны будут выплатить 
компенсацию.
Но прежде чем Фэн Юй успел принять меры против этих двух тайваньских брендов, два гиганта Cola начали ответные действия.

    
  





  


  

    
      «Coca-Colaw будет спонсировать Олимпийские игры в США. С 1928 года Coca-Cola спонсирует Олимпийские игры!».
«Компания Pepsihad подписала контракт с моими футболистами и баскетбольными звездами в качестве своих пресс-секретарей».
«Пейте Coca-Cola и выигрывайте билеты на Олимпийские игры».
«Пейте Pepsi и выигрывайте сувениры Олимпийских игр».
……
Coca-Cola и Pepsi начинают агрессивную рекламу, используя в качестве 
темы Олимпийские игры в Атланте. В этом году весь мир будет сосредоточен
 на Атланте. Если компании смогут сделать достаточно рекламы на 
Олимпийских играх, то их заметит весь мир.
В этом году плата за рекламу в Северной Америке выросла, и два 
гиганта воспользовались этим, чтобы нанести первый удар по китайским 
напиткам. Вы смеете приходить и создавать проблемы на нашей территории? 
Мы преподадим вам незабываемый урок!
«Менеджер Фэн», «Кока-Кола» и «Пепси» увеличили количество рекламы и 
подписали контракты со многими известными спортивными деятелями. После 
Олимпийских игр продажи их продукции вырастут в зависимости от 
выступления этих спортсменов. Должны ли мы также что-то предпринять, 
чтобы справиться с ними?» спросил Линь Цишу.
«Конечно. Мы должны подписать контракт с некоторыми спортсменами. В 
связи с Олимпийскими играми этого года ценность спортсменов возрастет. 
Пойдите и свяжитесь с известными спортсменами, такими как американский 
спринтер Майкл Джонсон, баскетболист Грант Хилл и т.д., и спросите их 
цены».
В Китае никто не замечал коммерческой ценности спортсменов, но в США 
спортсмены зарабатывали очень хорошо. Рыночная стоимость всемирно 
известного спортсмена очень высока.
В настоящее время футбол является самым популярным видом спорта в 
мире, но Линь Цишу рассказал Фэн Юю, что компания Pepsi подписала 
контракты с большим количеством футбольных звезд. Почти все известные 
футболисты были подписаны Pepsi.
Спортсмены также должны заботиться о своей внешности. Те спортсмены, 
которые лучше выглядят, имеют большую коммерческую ценность, чем те, кто
 плохо выглядит. Рональдиньо не получил столько рекламных акций, сколько
 Оуэн. Было ли это связано с их навыками? Нет
. Менеджер клуба Рональдиньо сказал, что не так много фанатов хотят купить его майку из-за его внешности.
Чернокожим спортсменам трудно получить огромные контракты. Чернокожие
 спортсмены имеют меньшее влияние по сравнению с белыми спортсменами. 
Белые спортсмены тоже должны быть красивыми, иначе их коммерческая 
ценность будет ниже.
Через день Лин Цишу вернулся к Фэн Юю с плохими новостями. 
Американский спринтер Майкл Джонсон и баскетболист Грант Хилл были 
подписаны компанией Coca-Cola.
Другие спортсмены, на которых нацелился Фэн Юй, также стоили 
смехотворно дорого. Когда они узнали, что это одобрение предназначено 
для китайской продукции, они не захотели его принимать. Эти спортсмены 
были лучшими в мире и хотели поддержать только лучшие продукты.
Если компания Coca-Cola хочет подписать контракт с этими 
спортсменами, их гонорар может составлять всего несколько сотен тысяч 
долларов США в год. Но они требуют не менее 1 миллиона долларов США, 
если собираются рекламировать китайские напитки. Эти спортсмены считают,
 что их имидж и коммерческая ценность пострадают, если они будут 
рекламировать китайскую продукцию. Другими словами, эти спортсмены 
относятся к китайской продукции свысока. Хотя газеты писали о китайской 
угрозе и быстро растущей экономике Китая, они также подчеркивали, что 
китайская продукция уступает американской.
«Все эти спортсмены отказываются снижать цены?» Фэн Юй нахмурился. 
Хотя Фэн Юй подписал несколько китайских спортсменов, таких как Ван 
Цзюнься, Фу Минся, Тэн Япин и т.д., которые выиграют золотые медали на 
Олимпийских играх в этом году, женщины-спортсменки не были так 
влиятельны, как мужчины. Он подписал контракт только с тремя китайскими 
спортсменками — Ли Сяошуан, Лю Гуолян и Конг Линцзюнь. Эти спортсменки 
поддерживали широкий спектр продукции, и все они были из компаний Фэн 
Юя.
Есть и другие китайские золотые медалисты на Играх этого года, но Фэн
 Юй не мог вспомнить, кто именно. Фэн Юй предложил Фу Минся и Конг 
Линцзюнь долгосрочные контракты на рекламу, потому что у них хороший 
имидж и они снова завоюют золотые медали на следующих Олимпийских играх.
Однако коммерческая ценность китайских спортсменов на зарубежном 
рынке не может сравниться со спортсменами из западных стран. Такие виды 
спорта, как баскетбол, футбол, бег на короткие дистанции и полевые 
соревнования, имеют наибольшее влияние, и спортсмены из этих видов 
спорта имеют самую высокую стоимость.
Фэн Юк знал, что гонорары за поддержку этих ведущих спортсменов стоят
 дорого, и заранее поинтересовался их стоимостью. Но он не ожидал, что 
спортсмены поднимут цены, когда узнают, что товар из Китая. «Две 
компании подписали контракты с какими спортсменами из категории футбола и
 баскетбола? Есть ли у вас цены на остальных спортсменов?» — спросил Фэн
 Юй. спросил Фэн Юй. У него не было другого выбора, кроме как выбрать 
менее известных спортсменов. Лин Цишу составил список, в котором были 
выделены спортсмены, подписанные компаниями Coca-Cola, Pepsi и другими 
производителями напитков. Оставшиеся неподписанными спортсмены, похоже, 
обсудили свои расценки. Все они требуют 1 миллион долларов США!
Они шутят? Годовые зарплаты звезд баскетбола и футбола в эту эпоху 
все еще мизерны. Кроме того, эти напитки не были спортивными, и почему 
они запрашивают такие высокие тарифы?
«Баскетболисты считаются дешевыми игроками, а футбольные звезды берут
 гораздо больше. Эти спортсмены не могут пить кока-колу или пепси, так 
как напитки с колой снижают плотность костного минерала! Спортсменам 
запрещено их пить!» сердито сказал Линь Шуци. Jianlibaois — это 
спортивный напиток, а Qili также подходит для спортсменов. Эти 
спортсмены скорее будут одобрять какие-то напитки, которые им нельзя 
пить. Фэн Юй задается вопросом, о чем думали их поклонники!
Спортсмены-футболисты? Точно. Как я могу забыть эту команду?!
«Вы сказали, что большинство игроков бразильской футбольной команды 
подписаны Pepsi?» спросил Фэн Юй. «Верно. Только некоторые запасные и 
неизвестные игроки не были подписаны. После того, как бразильская 
команда выиграет золотую медаль на Играх, они должны стать знаменитыми».
 Линь Цишусай. «Нет… Мы не будем подписывать никого из бразильской 
команды. Мы собираемся подписать контракт с командой Нигерии». Фэн Юй 
рассмеялся. «Какую команду? Нигерии?
Это африканская команда?» спросил Линь Цишу. Даже если они не смогут
 подписать игроков из бразильской команды, все равно есть Португалия, 
Аргентина и другие команды. Эти игроки могут стоить дороже, но они 
известные футбольные звезды. А что есть у Нигерии?
«Они из Африки, и вы, возможно, не знаете, что они последние чемпионы
 Кубка Африки. Они также входят в число 16 лучших футбольных команд 
мира. Идите и свяжитесь с этой командой. Я хочу подписать всех лучших 
игроков этой команды!».
Пепси подписала игроков из бразильской команды? Это будет интересно. 
Нигерия победит Бразилию на Олимпийских играх в этом году. Фэн Юй 
рассмеялся, представив себе выражение лица тех людей в Pepsi, когда 
Нигерия победит Бразилию!

    
  





  


  

    
      «Менеджер Вэй, я сказал все, что хотел сказать, и вам решать, хотите 
ли вы слушать. Исходя из нашего соглашения, вы нарушаете контракт. Не 
думайте, что у вас есть особые привилегии только потому, что вы из 
Тайваня!» Чжун Цинсянь сидела на диване и смотрела на слегка потрясенную
 Вэй Инчуань.
Изначально никто не хотел, чтобы Kang Shifu и Tongyi присоединялись к
 альянсу, но председатель Ассоциации производителей напитков хотел 
установить хорошие отношения с обоими проливами и разрешил этим двум 
компаниям участвовать.
После вступления в альянс остальные компании также позаботились об 
этих двух тайваньских компаниях, но в итоге эти две компании 
разочаровали всех.
Неужели они думали, что они тайваньские компании и могут делать все, 
что захотят? Возможно, китайское правительство уступит Тайваню и 
попытается примириться с ними, но это не значит, что тайваньские 
компании могут игнорировать соглашение, подписанное при создании 
альянса.
«Господин Чжун, мы столкнулись с некоторыми трудностями».
«Вам не нужно объяснять. Я уже закончил то, что хотел сказать, и это 
решение альянса. Я даю вам 3 дня на размышление». Чжун Цинсянь не стал 
больше ничего говорить и ушел. Вернувшись в отель, Ли Цзинвэй вошел в 
номер Чжун Цинсяня.
«Я рассказал менеджеру Луо, но он, похоже, не верит, что мы можем что-то с ними сделать». Ли Цзинвэй усмехнулся.
«Кан Шифу тоже такой же. Они думают, что мы будем терпеть их 
глупости. Я думаю, что мы должны действовать в соответствии с контрактом
 и прекратить их платежи за товары этого месяца». холодно ответил Чжун 
Цинсянь. Кан Шифу и Тунъи продавали чайные напитки, как и Lehaha, а 
Lehaha по-прежнему является крупнейшим в Китае производителем чайных 
напитков. То, что они делают, повлияет на прибыль Lehaha.
«Это тайваньские компании, и если мы с ними рассоримся, сможем ли мы 
справиться с последствиями? Председатель до сих пор ничего не сказал». 
обеспокоенно спросил Ли Цзинвэй.
Отношения между Китаем и Тайванем были напряженными, и если этот 
инцидент перерастет в международный спор, он выйдет из-под контроля 
альянса.
«Менеджер Фэн сказал, что он разберется с этим, и нам не нужно 
беспокоиться обо всем этом. Менеджер Фэн может быть молод, но у него 
есть связи с высшим руководством правительства». Чжун Цинсянь был 
спокоен, так как знал, что Фэн Юй сможет справиться со всеми проблемами.
……
«Менеджер Фэн, ответы этих двух компаний одинаковы. Они утверждают, 
что их производство столкнулось с некоторыми трудностями, и все будет в 
порядке через два месяца.»
Два месяца? Они хотят тянуть до тех пор, пока мы не откроем рынки и 
не воспользуемся преимуществами? Их ответы через два месяца наверняка 
будут такими же, и после того, как китайские бренды напитков успешно 
закрепились в США в следующем году, они возобновят поставки на 
зарубежный рынок. Тем временем они будут увеличивать свою долю рынка и 
прибыль на китайском рынке.
Жирная надежда!
«Хорошо. Я разберусь с этим!»
Эти две тайваньские компании пытаются шутить? Отлично. Я не против преподать им урок!
Теперь все зависит от компании BML Фэн Юя. У этих компаний по 
производству напитков нет филиалов за границей, и они вынуждены были 
зависеть от компании BML в вопросах оплаты своих товаров. Фэн Юй 
немедленно позвонил в BML, чтобы удержать платежи для этих двух 
компаний.
……
«Что? BML до сих пор не рассчиталась за прошлый месяц? Прошло уже 3 дня, почему вы не сказали мне раньше?».
«Директор, я думал, что это из-за разницы во времени между США и 
Китаем. Когда я позвонил им, они сказали, что наши платежи задерживаются
 у них. Я пытался поговорить с ответственным лицом, но он очень тверд. У
 меня нет другого выбора, кроме как позвонить вам». Ло Чжисянь позвонил 
Гао Цинхуэю и сообщил. «Они хотят задержать наши платежи? Отлично! Я 
сейчас же свяжусь с председателем Чжу. Я сделаю так, что они пожалеют об
 этом!»
«Директор, они также задержали платежи для Тунъи. Я думаю, мы можем 
работать с ними, чтобы заставить BML выпустить наши платежи. В конце 
концов, мы все тайваньцы». сказал Ло Чжисянь.
«
Хорошо, мы взорвем это дело!»
Прежде чем Кан Шифу и Тонги успели взорвать все вокруг, они поняли, 
что о них сообщили. В последнем выпуске программы CCTV рассказывалось об
 альянсе производителей напитков. В программе подчеркивалось, что 
китайские производители напитков создали этот альянс, чтобы 
конкурировать на зарубежном рынке, и упоминались тайваньские компании и 
компании из Гонконга, которые также входят в этот альянс. Но во время 
интервью с одним из основателей этого альянса, Чжун Цинсянем из Lehaha 
Group, он сказал нечто шокирующее. «Мы выбираем компании в альянс, 
основываясь на их финансовой силе, масштабе и известности бренда. Это 
делается для того, чтобы вместе выйти на зарубежный рынок. В то время 
несколько тайваньских компаний хотели участвовать в этом альянсе. После 
некоторых раздумий мы выбрали две самые сильные тайваньские компании. На
 самом деле, эти две компании совсем не сильные, и мы просто помогаем 
им. Это также делается для улучшения отношений с Тайванем».
«Но что произошло в итоге? После того как все компании подписали 
соглашение, мы заплатили все соответствующие взносы и изо всех сил 
старались проникнуть на зарубежный рынок. Некоторые компании просто 
сидят там и пытаются получить выгоду, не прикладывая усилий, как 
остальные, и даже пытаются помешать нам. Когда наш зарубежный торговый 
представитель попросил их доставить свой товар, они не смогли его 
доставить. То, что они сделали, сильно подмочило репутацию нашего 
альянса, и наши клиенты потеряют к нам доверие. Они подрывают репутацию 
Китая!». Чжун Цинсянь разволновался.
«Председатель Чжун, извините, что прерываю. Могу я узнать, о какой 
компании идет речь? Или это не одна компания?» спросил репортер. «Это 
все тайваньские компании. Одна из них — Kang Shifu, а другая — Tongyi», —
 ответил Чжун Цинсянь.
«Эти две компании продают лапшу быстрого приготовления, верно?»
«Верно. Они продавали лапшу быстрого приготовления, и когда они 
увидели, что наши чайные напитки хорошо продаются, они последовали их 
примеру.
Я не против того, чтобы они имитировали нашу продукцию, упаковку и 
вкус. Но при ведении бизнеса мы должны придерживаться правил. Каких 
правил? Правила прописаны в контракте, который они подписали!»
«Вы хотите сказать, что они нарушили контракт?»
«Это серьезнее, чем нарушение контракта. Они думают, что они 
тайваньские компании и могут использовать нас в своих интересах. Больше 
месяца назад они уже нарушили контракт, а когда мы обратились к ним, они
 приводили всевозможные отговорки. Этот альянс производителей напитков —
 некоммерческая организация, и даже наша зарубежная торговая компания 
BML не заработала на нас ни цента и даже вынуждена была влить немного 
денег. Но эти две компании были слишком настойчивы, и мы попытались 
поговорить с ними еще раз. Но они по-прежнему придерживаются той же 
позиции — игнорировать условия контракта!»
«Председатель Чжун, как вы все собираетесь это уладить?»
«Как мы собираемся это уладить? Мы будем действовать в соответствии с
 условиями договора. Этот договор уже выгоден для них, а они все равно 
решили нарушить условия. Мы не потерпим этого! Нам все равно, откуда они
 приехали, они должны соблюдать договор и уважать законы!» крикнул Чжун 
Цинсянь.
……
«Черт! Чжун Цинсянь, Лехаха, вы все пытаетесь нас заставить? Пусть 
юридический отдел напишет им письмо! Мы будем бороться с ними в суде!»
«Директор, мы не можем этого сделать. Согласно контракту, мы нарушили
 условия договора. Посмотрите на это условие. Компенсация за нарушение 
условий договора в 10 раз превышает первоначальную сумму. Если мы 
обратимся в суд, возможно, нам придется заплатить им еще больше!»
«Скажите, что мы должны делать? Признать свою вину?» яростно спросил Гао Цинъюань.
«На самом деле, я думаю, что это хорошая возможность для нас выйти на
 рынки западных стран. Когда компания Tongyi только создавалась, мы 
также теряли деньги в течение первых 6 лет. После этого мы использовали 2
 года, чтобы восстановить потери за эти 6 лет.
Почему бы нам просто не поставить товар в соответствии с контрактом,
 и я думаю, что они освободят нас от оплаты после того, как мы сдадимся,
 ведь мы все-таки тайваньская компания». Ло Чжисянь сказал.
«Что собирается делать Кан Шифу?».
«Я слышал, что они обращаются за помощью к своим связям. Как насчет 
того, чтобы присоединиться к ним и использовать некоторые из наших 
связей? Я думаю, председатель Чжу сможет помочь».
«Хорошо. Вы должны решить этот вопрос должным образом! Китайский 
рынок слишком важен для нас, и мы не можем позволить себе потерять его. 
Вы должны изменить нашу репутацию и, если потребуется, переложить всю 
вину на Канг Шифу. Понятно?» Мысль Го Цинъюаня была проста. Если я в 
беде, то и мои конкуренты должны быть в беде!
«Да. Я знаю, что делать!»

    
  





  


  

    
      «Старина Цзя, разве ты не знаешь, какие напряженные отношения у нас 
сейчас с Тайванем? Кто сказал тебе выпустить этот эпизод в эфир?» Глава 
отдела рекламы стукнул по столу и спросил. «Лидер, даже если мы не будем
 сообщать об этом, улучшатся ли наши отношения? Все знают, насколько 
высокомерен Тайвань. Они сдались США и уже предали нас!» — возразил 
начальник станции Цзя.
«Вам также не нужно еще больше напрягать наши отношения».
«Я не напрягаю наши отношения. Уэхад сообщил правду. Вы хотите 
сказать, что мы должны позволить этим тайваньским компаниям делать все, 
что они хотят?» взволнованно сказал начальник станции Цзя. «Старина Цзя,
 даже если это правда, вы можете представить ее под другим углом. Вы 
должны знать, что делать». «Лидер, я знаю, что мы можем рассказать об 
этом под другим углом, но будут ли они нам благодарны, если мы это 
сделаем? Они получают от нас деньги, чтобы покупать оружие в США. Я 
думаю, мы должны поддержать их экономически и не дать им создавать 
проблемы для нас!» яростно сказал начальник станции Цзя.
Тому, что сказал начальник Цзя, его научил Фэн Юй. В прошлой жизни 
Фэн Юй знал, как Россия расширяла свои территории. Она заставила 
экономику окружающих стран рухнуть, и у них не было другого выбора, 
кроме как объединиться с Россией. Но все знают, что за всем стоит 
Россия.
Как Китай должен поступить с Тайванем? Они могут поступить так же, 
как и Россия. В настоящее время, что является основной опорой экономики 
Тайваня? Производство, торговля, затем электроника и развлечения. 
Промышленность микрочипов также является одним из основных источников 
дохода Тайваня. Тайваньская сцена развлечений идет по наклонной. Хотя 
она и не рухнула, их обогнали китайские артисты. В будущем китайская 
сцена развлечений превзойдет всю Азию, и, возможно, только Корея сможет 
составить им конкуренцию. Торговля Тайваня также находится на спаде, и 
тайваньские производители постепенно перемещаются в Китай. Тайвань 
слишком мал, а в Китае рабочая сила и земля намного дешевле.
Китайское правительство также предоставляет тайваньским производителям множество субсидий.
Следующая отрасль — электроника и микрочипы. Фэн Юй уже занят в 
электронной промышленности, и он не даст тайваньским компаниям никаких 
шансов на развитие. Что касается микрочипов, Фэн Юй планирует 
инвестировать в заводы по производству микрочипов после 1997 года. Он 
хочет заставить экономику Тайваня упасть!
В предыдущей жизни Фэн Юя Тайвань мог быть успешным, потому что 
средний доход на Тайване выше, чем в Китае, и экономика там тоже лучше. 
Но в этой жизни Фэн Юй не даст им никакого шанса!
Поэтому Фэн Юй сказал все это начальнику Цзя и хотел получить его 
поддержку. Если CCTV не будет транслировать рекламу тайваньских 
компаний, то тайваньские компании не смогут развиваться в Китае, что 
существенно повлияет на экономику.
Как Фэн Юй собирается это сделать? Очень просто. На рекламные слоты 
CCTV проводятся закрытые торги, и Фэн Юй выкупит все слоты, на которые 
претендовали тайваньские компании. За эти слоты он все равно заплатит 
CCTV больше. У Фэн Юя много компаний и продуктов, и ему нужны эти 
рекламные слоты для рекламы. Таким образом, тайваньским компаниям будет 
трудно продвигать свою продукцию в Китае. Фэн Юй также будет 
использовать другие экономические средства, чтобы заставить Тайвань 
склониться в сторону Китая. «Не обращай внимания. Старина Цзя, не надо 
так волноваться. Ты хочешь подавить экономику Тайваня? Думаешь, это так 
просто? Как мы собираемся подавить их? Я оставлю это на потом, но ты 
должен помнить, что в будущем тебе следует избегать выхода в эфир таких 
чувствительных новостей».
Начальник станции Цзя вздохнул, выходя из кабинета. Если поддержка 
Тайваня заставит их добровольно вернуться в Китай, он также не будет 
выпускать этот репортаж в эфир. Но сейчас… неважно. Пусть природа идет 
своим чередом.
……
«Старина Чжун, как вы можете говорить такие вещи в программеCCTV?». 
спросил председатель ассоциации производителей напитков Чжу Шуаньинь.
«Председатель Чжу, разве я сказал что-то плохое?» — ответил Чжун 
Цинсянь. «Старина Чжун, это вопрос принципов. Это наши тайваньские 
соотечественники, китайцы!»
«
Если они считают себя китайцами, они не нарушат контракт». ответил 
Чжун Цинсянь. Чжун Цинсянь мог сказать, что председатель Чжуи стоит на 
стороне двух тайваньских компаний. Именно он настаивает на альянсе, 
чтобы принять эти две компании. В противном случае, только за счет 
известности бренда, эти две компании никогда не пройдут квалификацию. 
«Хорошо. Старина Чжун, я не буду на этом заострять внимание. Я слышал, 
что вы все задерживаете выплаты для этих двух компаний. Что происходит?»
 спросил Чжу Шуаньинь. «Они нарушили контракт, и мы делаем это в 
соответствии с условиями контракта. В чем проблема? Если они хотят 
довести дело до суда, возможно, им придется выплатить нам большую 
компенсацию».
Эти две компании заплатили всего 1 миллион. 1 миллиона недостаточно 
даже для того, чтобы войти в сеть супермаркетов! Они все еще 
осмеливаются предъявлять множество претензий, например, что их продукция
 размещена не на лучших местах, что в газете не было рекламы об их 
продукции и т.д. Они не заплатили за маркетинг и все еще хотят, чтобы о 
них писали в рекламе?!
«Старый Чжун, мы все состоим в ассоциации производителей напитков, а 
они — наши коллеги из Тайваня. Ты должен быть более щедрым по отношению к
 ним. У них действительно могут возникнуть трудности с производством». 
сказал председатель Чжу.
«Проблемы? Какие проблемы? Один из них — крупнейший производитель 
продуктов питания на Тайване, а другой — самый продаваемый производитель
 лапши быстрого приготовления в Китае. Мы не знаем, сколько они 
зарабатывают? У них финансовые проблемы? Они просто пытаются 
воспользоваться нами!». сказал Чжун Цинсянь.
Остальные компании посчитали, что эти две тайваньские компании 
способны выполнять заказы, и позволили им вступить в альянс. Но теперь 
они просто используют их в своих интересах и продолжают играть в жертву!
«Вы все должны попытаться решить это в ходе дискуссии. Как вы можете задерживать их выплаты?»
Чжун Цинсянь уже собирался ответить, когда зазвонил его мобильный телефон.
Он достал самый модный телефон Nokia и отошел в сторону, чтобы ответить.
«Менеджер Фэн, вы вернулись?». На дисплее высветился номер китайского
 телефона Фэн Юя. «Да. Я в Пекине. Вы не справляетесь с давлением?».
Если бы эти две компании не были тайваньскими, Фэн Юй не стал бы 
беспокоиться. Но сейчас он сам принял это решение и не должен позволять 
Чжун Цинсянь справляться с давлением за него.
«Все верно. У этих двух компаний много связей. Многие люди звонили 
мне, чтобы оказать на меня давление. Интервью, которое вы попросили меня
 дать на CCTV, стало большой проблемой». сказал Чжун Цинсянь и посмотрел
 на Чжу Шуаньинь. Этот человек был самым проблемным, из-за него Леха 
потерял важную сделку.
«Хахаха, это также хорошая реклама для Lehaha. Зрители обязательно 
поддержат тебя». Фэн Юй рассмеялся. «Все верно. Я сейчас с председателем
 Чжу, и он пытается помочь этим двум компаниям. Кроме того, из-за него 
была отменена наша спонсорская сделка Qili со спортивным управлением». 
Леха хотел использовать Олимпийские игры для продвижения своей 
продукции, но это было остановлено из-за председателя Чжу. «Просто 
переложите все на меня. Я вернулся, и я разберусь с этим! Председатель 
Чжу — всего лишь чиновник уровня отдела. Даже если он будет директором 
бюро или министром, я все равно сделаю это!»

    
  





  


  

    
      «Председатель Чжу, Фэн Юй, отвечает за альянс по производству 
напитков. Сейчас он вернулся в Китай, и вам следует поискать его. У меня
 все еще есть кое-что, и я сделаю шаг сейчас». Чжун Цинсянь сказал и 
ушел, не обращая внимания на жалобы Чжу Шуаньинь.
Фэн Юй был прав. Чжу Шуаньинь был всего лишь офицером отдела, а он 
возомнил себя высокопоставленным руководителем! В Чжэцзяне Чжун Цинсяня 
уважает даже губернатор провинции!
Чжу Шуаньинь был в ярости. Чжун Цинсянь игнорирует его! Он всего лишь
 бизнесмен, и как он смеет идти против правительственного чиновника?! Он
 что, не знает, что его контракт со спортивной администрацией был 
расторгнут? И вообще, кем Фэн Юй себя возомнил?
Чжу Шуаньинь получил некоторые «льготы» от двух тайваньских компаний и
 должен был помочь им. Как только этот вопрос будет решен, он получит 
еще больше от компаний.
Позвольте мне сначала решить этот вопрос, а счеты я сведу позже!
«Привет, Фэн Юй? Я Чжуан Чжуаньинь. Где ты сейчас?»
«О, председатель Чжу? Я сейчас занят. Есть что-нибудь?» спросил Фэн Юй.
Чжу Шуаньинь выругался в сердцах. Ты не знаешь, почему я тебя ищу? «Немедленно приходи ко мне в офис!»
Фэн Юй усмехнулся, услышав тон Чжу Шуаньинь. Он действительно считает
 себя кем-то?! Вмешивается в дела промышленности? Кто дал ему разрешение
 на это?
«Мне жаль. У меня нет времени. Я сейчас очень занят. Если вам 
действительно срочно нужно, вы можете прийти и поискать меня». спокойно 
ответил Фэн Юй. Чжу Шуаньинь сделала несколько глубоких вдохов: «Хорошо!
 Я пойду и поищу тебя сейчас! Где ты?»
Фэн Юй сказал Чжу Шуаньинь адрес и повесил трубку. Фэн Юй, после того
 как я верну деньги тайваньским компаниям, я позабочусь о тебе!
……
«Менеджер Фэн, извините, что заставил вас ждать».
«Я прибыл совсем недавно. Директор Фан, присаживайтесь. Попробуйте 
этот напиток Hongguan Yuanli. Он специально разработан для спортсменов и
 может пополнить запасы электролитов и воды.»
Фэн Юй передал акан «Хунгуань Юаньли» директору Фангу.
Этот напиток предназначен для спортсменов, а это значит, что он 
является здоровым напитком для длительного употребления. Этот напиток 
лучше, чем «Цзяньлибао», так как, по отзывам некоторых спортсменов, 
после употребления «Цзяньлибао» они чувствовали вздутие живота.
Директор Фанг сделал глоток, и вкус оказался схожим с Jianlibao. Оба 
напитка предпочитают апельсин, но Hongguan Yuanli не газированный и не 
очень сладкий.
«Вы позвали меня только ради этого напитка?» Директор Фан поставил 
банку и спросил. «Это только одна из причин. Компоненты этого напитка 
Hongguan Yuanli точно такие же, как у зарубежных спортивных напитков, и я
 думаю, что он может стать напитком нашей олимпийской команды. Конечно, я
 знаю, что наша сборная уже подписала контракт с Jianlibao, но мы все 
равно можем предложить им оба напитка. Jianlibao можно давать тренерам, 
врачам команды и т.д., а этот напиток — спортсменам».
«Вы должны поговорить со спортивной администрацией. Я не отвечаю за 
это». Директору Фангу было интересно, почему Фэн Юй пригласил его 
поговорить об этом.
«Я знаю, что не должен беспокоить вас по пустякам. Я хотел сказать, 
что спортивная администрация согласилась спонсировать этот напиток, но 
лидер Ассоциации производителей напитков остановил этот контракт». Фэн 
Юй сказал.
«У них есть полномочия вмешиваться в это дело?» Директор Фан 
нахмурился. Ассоциация производителей напитков занимается только 
координацией вопросов, связанных с промышленностью. Как они могут 
вмешиваться в контракты компаний?»
«Кто знает? Но руководители спортивной администрации попросили нас 
разобраться самим. Цзяньлибао согласился, чтобы Lehaha спонсировала 
Hongguan Yuanli, а Lehaha выплатила компенсацию Цзяньлибао. Спортивной 
администрации не нужно платить ни цента, все будет спонсировать Lehaha. 
Это должна быть обычная деловая сделка, но теперь власти вмешиваются. У 
меня нет другого выбора, кроме как обратиться за помощью к вам», — 
сказал Фэн Юй.
«
Я помогу тебе расспросить окружающих, чтобы выяснить, что происходит.
 Это не должно быть единственной причиной, по которой вы меня 
пригласили, верно?» спросил директор Фанг.
«Есть еще одно дело, которое касается тайваньских компаний и 
председателя Ассоциации производителей напитков. Предполагается, что это
 связано с бизнесом, поскольку тайваньские компании нарушили контракт, и
 мы удержали с них платежи в качестве компенсации. Телеканал CCTV 
сообщил об этом два дня назад, но эти две тайваньские компании не 
сдаются».
Тунъи и Кан Шифу использовали свои связи, чтобы заставить лидеров 
оказать давление на альянс и заставить их выплатить компенсации. 
Посмотрим, чья поддержка окажется сильнее! Если вы хотите уладить дело 
коммерческим путем, я это приветствую. Хотите использовать политику? Я 
тоже могу выиграть!
Директор Фан нахмурился. В этом деле замешаны тайваньские компании, и
 нужно соблюдать осторожность. Все, что связано с Тайванем, очень 
чувствительно. Если речь идет об американской или российской компании, 
проблем не будет, но у тайваньских компаний возникнут сложности.
«Разве вы не можете уладить это полюбовно? Мы все китайцы и не должны обострять наши отношения».
«Директор Фанг, мы относились к ним как к китайцам, но воспринимали 
ли они нас так же? Мы отправляемся за границу, чтобы создать богатство 
для нашей страны и увеличить доходы наших людей. А как же они? Они 
сдались США! Мы должны быть разумными, и мы правы. Почему мы должны 
уступать им?» сказал Фэн Юй.
Директор Фан нахмурился. Отношения Китая с Тайванем находятся на 
грани разрыва, и этот вопрос может быть использован для проверки 
отношения Тайваня к Китаю.
«Вы сказали, что лидер ассоциации производителей напитков вмешивается в это дело?»
Прежде чем Фэн Юй успел ответить, дверь их личной столовой толкнули и открыли. Чжу Шуаньинь вошла без стука.
«Фэн Юй, я даже не могу позвать тебя, чтобы показаться? Я приказываю 
тебе немедленно вернуть платежи с процентами тайваньским компаниям!»
Чжу Шуаньинь вошел в комнату и увидел Фэн Юя с другим мужчиной, 
который стоял к нему спиной. Он не стал долго раздумывать и решил, что 
этот человек — всего лишь очередной бизнесмен. Какой бизнесмен осмелится
 пойти против него?
«Председатель Чжу, они нарушили контракт, и мы действуем только на 
основании того, что было оговорено изначально. Я также являюсь членом 
комитета Ассоциации. Ассоциация не имеет права вмешиваться в это дело». 
Фэн Юй ответил.
«Ассоциация не может вмешиваться, а я могу! Позвольте мне сказать 
вам, не думайте, что у Лехаха и Цзяньлибао сейчас все хорошо, и вы все 
можете игнорировать мои приказы. Я тот, кто остановил спонсорский 
контракт между «Юаньли беверидж» и Спортивным управлением! Если вы 
будете продолжать игнорировать мои приказы, я заставлю Lehaha остановить
 производство чая! Я не побоюсь сообщить вам, что я предоставляю этим 
тайваньским компаниям особое отношение!» высокомерно сказал Чжу 
Шуаньинь.
Фэн Юй ничего не ответил и улыбнулся Чжу Шуаньинь.
Чжу Шуаньинь была в ярости. Раз уж ты хочешь пойти против меня, то не обвиняй меня в безжалостности!
«Фэн Юй, ты сам напросился! Ты получишь штраф в 1 миллион от ассоциации!» сказал Чжу Шуаньинь.
«За что этот штраф, и какое подразделение будет выписывать штраф?» спросил мужчина.
«Мы здесь разговариваем, и какого хрена вы перебиваете директора 
Фанга?!» Чжу Шуаньинь собирался отругать этого человека, когда его 
колени внезапно ослабли. Он почти упал на колени перед директором 
Фангом.
Почему директор Фанг здесь? Он должен быть помощником Железного 
Кулака Чжу. Почему он сидит вместе с Фэн Юем? Директор Фан уже все 
слышал, и я даже отругал его!
Чжу Шуаньинь чувствовал, что мир вокруг него рушится. Он знал, что его карьера и жизнь закончились!

    
  





  


  

    
      «Ответьте на мой вопрос!» крикнул директор Фан.
ЧжуШуаньинь дрожала и не могла произнести ни слова. Директор Фанг 
нетерпеливо махнул рукой. В правительстве много государственных 
служащих, и среди них есть черные овцы. «Возвращайтесь и ждите нашего 
наказания!»
Таков был вердикт Чжу Шуаньинь, и Чжу Шуаньинь быстро вышел из 
комнаты. Он должен был разорвать все связи с этими двумя компаниями и 
стереть доказательства того, что он получал от них взятки. «Директор 
Фан, есть еще один важный вопрос, который я должен обсудить с вами». Фэн
 Юй знал, что Чжу Шуаньинь закончил. Этот старик не должен быть чист, и 
много грязи будет раскопано. Ему интересно, кто будет следующим 
председателем Ассоциации.
«Что это?» Директор Фанг услышал тон Фэн Юя и почувствовал, что это должно быть что-то важное.
«В настоящее время в нашей стране существует тенденция считать, что 
импортная продукция — это превосходная продукция, а продукция 
отечественного производства — неполноценная. Такое мышление очень 
опасно, и мы должны поощрять наших людей поддерживать китайскую 
продукцию. Качество многих отечественных товаров находится на 
международном уровне, а импортные товары стоят до смешного дорого».
«Вы хотите сказать, что наши производственные стандарты догнали международные?»
«По некоторым видам продукции мы догнали и даже превзошли 
международные стандарты. Однако некоторые продукты ниже среднего уровня.
 Но если мы продолжим в больших объемах ввозить зарубежную продукцию в 
Китай, это скажется на нашем производственном секторе. Эти заводы не 
смогут продавать свою продукцию, а как они смогут повышать свои 
технологии и изобретать новые продукты?» сказал Фэн Юй.
Директор Фан нахмурился и обеспокоенно ответил. «Вы хотите проводить 
политику закрытых дверей? Мы будем отрезаны от остального мира!»
«Нет, я не говорю, что мы должны разорвать связи с остальным миром. 
Это одна из форм протекционистской политики. Торговля должна 
продолжаться, но мы должны поощрять людей поддерживать местные товары и 
увеличивать расходы.
Таким образом, у наших местных компаний будет достаточно средств для развития». сказал Фэн Юй.
«Вы просите меня защитить ваши компании?» Директор Фанг посмотрел на Фэн Юя с подозрением.
Фенг Юлауг покачал головой. Он гордо ответил. «Директор Фанг, все мои
 компании экспортируют свою продукцию за границу. Вы думаете, мне нужна 
политика протекционизма со стороны правительства?».
Даже самая слабая продукция Фэн Юй, напитки, экспортировалась за 
границу, не говоря уже о других товарах. Его увлажнители воздуха, 
безлопастные вентиляторы, VCD-плееры занимали самую большую долю рынка в
 мире!
Директор Фанг до сих пор не верит, что Фэн Юй делал это для других 
компаний. Хотя Фэн Юй жертвовал деньги, это потому, что он заработал 
много денег, и пожертвования не повлияют на рост его компаний и его 
жизнь. Если бы его прибыль была не такой высокой, стал бы он жертвовать 
так много денег?
Кроме того, дела компаний Фэн Юя в Китае шли очень хорошо. Его 
компании, возможно, не монополизировали рынок, но они были лучшими в 
своих отраслях. Самое удивительное, что инвестиции Фэн Юя были хорошо 
диверсифицированы. Директор Фанг задается вопросом, не инвестировал ли 
Фэн Юй в какую-то новую отрасль и не нужна ли ему помощь от 
правительства.
«Менеджер Фэн, вы инвестировали в новую компанию? О таком 
добросердечном предпринимателе, как вы, должно заботиться 
правительство».
Фэн Юй: «……» Вы думаете, я прошу правительство о каких-то услугах?
Хорошо. Политика протекционизма поможет компаниям Фэн Юя развиваться 
быстрее. Например, его беспроводные телефоны и наладонники будут 
развиваться быстрее, а в настоящее время эти два продукта все еще не 
самые передовые в мире.
Политика защиты принесет пользу стране и ее жителям. В предыдущей 
жизни Фэн Юя Китай проводил такую политику, но результаты были не очень 
хорошими. Например, автомобильная промышленность была захвачена 
иностранными брендами, а электроника, одежда и т.д. также отставали от 
зарубежных брендов. «Директор Фанг, вы неправильно поняли мои слова.
Я знаю, что наша страна была лишена развитыми странами новейших 
технологий, и мы очень хотим догнать их. Поэтому, чтобы получить 
некоторые технологии от этих стран, мы отдали много прибыли. Но 
задумывались ли вы когда-нибудь, что, отдавая большую часть прибыли этим
 иностранным компаниям, разрыв между Китаем и этими странами еще больше 
увеличится? Сейчас весь мир знает, что Азия — это перспективный рынок, а
 Китай — один из крупнейших рынков в мире. Почти каждая страна в мире 
следит за китайским рынком. Они относятся к нам как к куску мяса, и 
каждый хочет откусить от нас кусочек. Почему бы нам не использовать это 
против них?».
«Использовать это против них? Что вы имеете в виду?»
«Например, Япония. Их экономика находится в рецессии, и если бы они 
не подписали торговое соглашение с нами, их экономика была бы еще хуже. В
 прошлый раз, когда японские компании загрязняли нашу страну, мы 
получили много льгот от японского правительства, верно? Они были 
вынуждены уступить нам, потому что не могли позволить себе потерять нас.
 Вот почему мы должны начать отбирать компании, приходящие в нашу 
страну, и проводить протекционистскую политику, например, повышать 
налоги на импорт и отменять налоговые субсидии для иностранных компаний в
 отдельных отраслях. Фэн Юхад выступал против налоговых субсидий для 
иностранных инвесторов. Почему иностранные компании пользуются 3 годами 
освобождения от налогов и 2 годами налоговых субсидий? Даже совместные 
предприятия получают субсидии. Но почему китайские компании не могут 
воспользоваться этими льготами? Это правильно. Привлечение прямых 
иностранных инвестиций может быть необходимым, но всему должен быть 
предел. Китай не должен быть мировой фабрикой, так как это подавит 
китайские зарплаты, а большую часть прибыли заберут иностранные 
компании. В то же время это ограничит развитие их внутренних компаний.
«Это приведет к началу торговой войны, если мы увеличим налоги на импорт».
Директор Фанг обеспокоен тем, что если начнется торговая война, 
потери будут значительными, а Китай все еще развивается. Они не могут 
позволить себе такие войны. «Мы можем просто нацелиться на некоторые 
страны и помочь некоторым странам. В любом случае, наша страна не 
экспортирует много товаров. В торговой войне другая страна будет иметь 
больше потерь по сравнению с нами. Мы должны защищать наши основные 
отрасли, ведущие отрасли и молодые отрасли. Сталелитейная 
промышленность, автомобилестроение, электроника, сельское хозяйство, 
культура и коммуникации, туризм и т.д. должны быть защищены. Необходимо 
повысить налог на импорт продукции этих отраслей, а на некоторые товары 
даже ввести ограничения. В то же время, мы должны донести до наших 
людей, что многие наши товары уже являются лучшими в мире. Если даже 
наши собственные люди сомневаются в качестве отечественной продукции, 
как мы сможем конкурировать на международном уровне?»
То, что сказал Фэн Юй, совпадает с тем, что сейчас обсуждает 
правительство. Некоторые считают, что Китай должен как можно скорее 
вступить в ВТО, так как это нарушит монополию западных стран на основную
 торговлю. Однако некоторые считают, что Китаю следует продолжать 
протекционистскую политику в отношении своей торговли. Когда Китай 
вступит в ВТО, многие отечественные товары столкнутся с жесткой 
конкуренцией со стороны зарубежных брендов.
Но сможет ли Китай без протекционистских мер вступить в ВТО? На самом
 деле, после введения более протекционистской политики Китаю будет легче
 вступить в ВТО, так как другие страны уступят, чтобы получить доступ на
 китайский рынок. Китай и многие страны хотят, чтобы Китай вступил в ВТО
 ради снижения налогов на импорт. Директор Фанг задумался на некоторое 
время. «Мы тоже это обсуждаем. То, что было сказано, интересно, и во 
время нашей следующей встречи вы будете представлять бизнес-сектор для 
участия. Для обсуждения подобных тем мы будем приглашать людей из разных
 отраслей. Вы заинтересованы в том, чтобы стать членом Национального 
комитета КПКСК?».

    
  





  


  

    
      Фэн Юй колебался. Членство в Национальном комитете КПКСК имеет много 
преимуществ, и он чувствовал, что если бы он не был так молод, то его 
могли бы рассматривать как следующего супермена Ли и сделать одним из 
лидеров КПКСК.
Но Фэн Юй был слишком молод, и если он станет членом КПКСК, многие 
люди обратят на него внимание. Он все еще хочет оставаться в тени в 
течение следующих нескольких лет. Он не хочет, чтобы за ним повсюду 
следовали репортеры. В конце концов, достижения Фэн Юя интереснее, чем 
Супермена Ли и других мировых магнатов.
В предыдущей жизни Фэн Юй знал только миллиардера Марка Цукерберга, 
который примерно соответствует его нынешнему возрасту. Фэн Юй был 
человеком, который построил свое богатство на физическом бизнесе, и весь
 мир, несомненно, обратит на него внимание.
Это будет раздражать, когда все и везде будут смотреть на него!
«Директор Фан, спасибо за предложение. Но я слишком молод. Может 
быть, я присоединюсь к вам еще через несколько лет. Но если я буду нужен
 стране, я буду рядом. Я даже могу отдать все свои деньги для страны!»
Со связями Фэн Юя, даже если бы он отказался от всех своих денег, он мог бы легко получить кредит, чтобы вернуться.
Директор Фанг кивнул. «Хорошо. Я уважаю ваше решение. Уже поздно, и 
мне нужно возвращаться. Я дам ответ ассоциации производителей напитков. 
Мы не подведем людей, которые внесли вклад в развитие страны!».
Проводив директора Фанга, Фэн Юй вернулся в здание «Ветер и дождь». 
Она вернулась в Китай, чтобы решить вопросы с ассоциацией производителей
 напитков. Он не хочет, чтобы люди тянули его обратно на родину, когда 
он боролся с крупными зарубежными брендами.
Фэн Юй будет использовать политические и коммерческие средства, чтобы
 разобраться с этими двумя тайваньскими компаниями. Tongyi — один из 
главных конкурентов Фэн Юя. У Tongyi есть розничные магазины, которые 
они совместно с Carrefour открыли супермаркеты Tongyi Carrefour, и 
Tongyi принадлежит 40% акций этого совместного предприятия.
Они помешали Tai Hua Supermarket выйти на тайваньский рынок, и Carrefour использует эту компанию для выхода на китайский рынок.
Tongyi также производит молочный чай на Тайване. Большая часть сухого
 молока, используемого в магазинах молочного чая на Тайване, 
поставляется Tongyi. Они также производят желе, молочные продукты и 
колбасную ветчину. Они являются ведущим производителем продуктов питания
 на Тайване и превосходят группу Wangwang.
ZhongQingxian также хочет войти в индустрию лапши быстрого 
приготовления, а Beidacang также думает о производстве лапши быстрого 
приготовления. Подавление этих двух тайваньских компаний даст китайским 
компаниям преимущество.
Сначала Фэн Юй сказал Чжун Цинсяню выбрать одну из двух тайваньских 
компаний, чтобы сотрудничать против другой компании. Но теперь они 
рассорились с этими двумя компаниями, и они могли бы подавить обе и 
развивать китайский внутренний бренд.
Для постоянной лапши есть два важнейших аспекта: текстура лапши и 
приправа. В настоящее время в китайской лапше быстрого приготовления не 
так много вкусов. Фэн Юй предложил Zhong Qingxian выпускать широкий 
ассортимент вкусов, например, морепродукты, или сосредоточиться на 
текстуре лапши. Япония и Корея имеют лучшие технологии производства 
лапши быстрого приготовления, за ними следуют Таиланд и Вьетнам. 
Китайская лапша быстрого приготовления отстает от этих стран из-за 
текстуры лапши.
Кроме лапши быстрого приготовления, существует лапша быстрого 
приготовления с крахмалом. У Лехаха есть много вариантов, чтобы легко 
заработать деньги.
В драгоценной жизни Фэн Юя есть более десятка популярных брендов 
лапши быстрого приготовления, и все эти бренды были прибыльными. Но 
лапша быстрого приготовления марок Kang Shifu и Tongyi продавалась лучше
 всего и приносила наибольшую прибыль.
Одной из причин, по которой другие бренды лапши быстрого 
приготовления не работали так хорошо, как эти две тайваньские компании, 
были их брендинг и каналы распространения. Но для Lehaha это не 
проблема, поскольку известность бренда Lehaha в Китае выше, чем Tongyi и
 Kang Shifu.
……
После того как Чжу Шуаньинь вернулся в свой кабинет, он сразу же 
позвонил Тунъи. Но прежде чем он успел сообщить об этом Кан Шифу, в 
кабинет вошли сотрудники Комиссии по проверке дисциплины его 
подразделения. «Чжу Шуаньинь, нам нужно, чтобы вы проехали с нами для 
проведения расследования».
Чжу Шуаньинь уронил трубку телефона на пол. Меня арестовали за взяточничество?!
Tongyigroup начала действовать сразу же после получения звонка Чжу 
Шуаньинь. Они обратились в Beverage Alliance, чтобы признать свою вину, и
 заявили, что за всем этим стоит Кан Шифу. Они были готовы выплатить 
компенсацию и хотели остаться в составе альянса.
Конечно, Тонги не готовы выплатить полную компенсацию. Они все же 
попытались использовать свои связи, чтобы компенсировать расчеты, и 
пообещали измениться. Они надеются, что им не придется выплачивать 
компенсации, и поклялись удвоить свои компенсации, если они сделают это 
снова.
Кан Шифу был шокирован, узнав, что Тонги нанес им удар в спину. 
Проклятье! Мы договорились сотрудничать против альянса, а ты 
отказываешься, не предупредив нас! И при этом перекладываешь всю вину на
 меня? Что вы пытаетесь сделать?
В это время обе компании получили уведомление, в котором от их 
ответственного лица требовалось предоставить отчет по делу о 
взяточничестве Чжу Шуаньинь.
Ответственные лица двух компаний были шокированы. Председатель Чжу 
арестован за взяточничество? Неудивительно, что они не могли связаться с
 ним в течение последних двух дней.
Другие правительственные чиновники, которые хотели выступить в защиту
 этих двух компаний, сразу же решили промолчать. Не секрет, почему Чжу 
Шуаньинь был арестован. Эти две тайваньские компании слишком опасны, 
чтобы связываться с ними!
Эти две компании никак не могли объясниться. Чжу Шуаньинь, идиот, 
сохранил доказательства взяточничества, и эти две компании не могли 
этого отрицать. Таким образом, обе компании получили крупный штраф, и об
 этом инциденте даже сообщили в новостях на каналеCCTV.
Имидж этих двух компаний был запятнан.
Все дистрибьюторы хотели вернуть свой товар, и тайваньским компаниям
 пришлось заплатить им большую сумму денег, чтобы успокоить их. Но они 
поняли, что заказы на следующий месяц резко сократились. В газетах стали
 появляться статьи против тайваньских компаний, что оказало более 
существенное влияние на их прибыль.
За всем этим стоял Фэн Юй, и именно он заставил дистрибьюторов 
вернуть свои товары. В конце концов, большинство из этих дистрибьюторов 
также являются давними партнерами Tai Hua trading.
Фэн Юй не просил дистрибьюторов прекратить продажу этих двух брендов.
 Он лишь попросил их создать им проблемы. В результате продажи этих двух
 тайваньских брендов упали, но дистрибьюторы не сильно пострадали. 
Убытки понесли именно эти две тайваньские компании.
Эти две тайваньские компании, наконец, увидели тактику властного Фэн 
Юя. Это была комбинированная атака, и у них не было возможности нанести 
ответный удар. Они приняли неверное решение, и результат оказался 
слишком тяжелым для них! Компании пытались обратиться за помощью к 
правительству Тайваня, но они изначально были неправы. Их правительство 
никак не могло им помочь.
Фенг Юш продемонстрировал всем свою власть. Работайте со мной, и мы 
будем делать деньги вместе. Если вы попытаетесь разыграть эти мелкие 
трюки за моей спиной, вы умрете первыми! После этого инцидента 
сплоченность в альянсе улучшилась, и Фэн Юю стало легче работать с 
остальными компаниями. Пустые полки после того, как эти две компании 
были выгнаны, были поделены поровну с другими брендами.
Время идет быстро, и Олимпийские игры вот-вот начнутся!
Ванг Ванг

    
  





  


  

    
      «Руководитель группы Ма, добро пожаловать. Дайте мне знать, если вам 
что-нибудь понадобится в Атланте». Фэн Юй пожал руку руководителю 
китайской команды Олимпийских игр. «Менеджер Фэн, зовите меня просто 
Старый Ма. Вы хорошо о нас позаботились, и у нас нет других просьб. 
Нехорошо, если наши спортсмены будут чувствовать себя слишком 
комфортно». Ма Тао тепло пожал руку Фэн Юю.
Перед их приездом в США руководители Ма Тао проинструктировали его, 
чтобы он искал Фэн Юя, если у них возникнут какие-либо проблемы, и 
велели ни при каких обстоятельствах не обижать менеджера Фэна!
«Сообщите мне, в каких соревнованиях больше всего шансов получить 
медали. Я организую группу китайских студентов и рабочих, чтобы 
поддержать их!».
Китайские студенты из-за рубежа в качестве сторонников были 
предложены Цзяньлибао, а китайские рабочие — из компаний Фэн Юя. Билеты 
на эти мероприятия выдаются его сотрудникам в качестве льгот.
Разумеется, все сторонники должны быть одеты в спонсорские рубашки с 
коротким рукавом и кепки. На них напечатаны логотипы брендов Wind and 
Rain, Lehaha, Songjiang, Jianlibao и др. Также крупным шрифтом написано 
слово «Китай». Это позволит китайским спортсменам легко заметить своих 
болельщиков и одновременно рекламировать эти бренды. Болельщики также 
были рады видеть, как их спортсмены завоевывают олимпийские медали у них
 на глазах. Пекин пытался подать заявку на проведение Олимпийских игр 
2000 года, но потерпел неудачу. Кто знает, когда Китай снова сможет 
принять Олимпийские игры?
«Большое спасибо. Я думаю, что наши спортсмены будут выступать лучше,
 когда они будут знать, что их соотечественники поддерживают их со 
стороны». Олимпийские игры этого года будут незабываемыми, так как это 
еще и столетние Олимпийские игры. Церемония открытия должна быть 
впечатляющей».
У Фэн Юя было странное выражение лица. Он хотел бы сказать Ма Тао, 
чтобы он не возлагал слишком больших надежд на церемонию открытия. 
Церемония открытия будет намного хуже, чем на Играх 2012 года в Лондоне.
«Хахаха.
Возможно… но я считаю, что если Китай будет принимать Олимпийские игры в будущем, церемония открытия будет более зрелищной».
«Менеджер Фенг, мне нужно идти и решить вопрос с жильем для наших людей. Еще раз спасибо, что приняли нас».
«Хорошо. Я дам вам своего секретаря и номер телефона. Просто позвоните нам, если вам что-нибудь понадобится».
Через несколько дней состоялась церемония открытия Олимпийских игр в 
Атланте. Фэн Юй не присутствовал, так как церемония открытия в этом году
 провалилась. Он слышал, что церемонию открытия организовал штат 
Атланта, а страна не оказала большой помощи. Это отличалось от Пекина, 
Афин, Сеула и т.д., где организацией занималась страна. В последующие 
годы церемония открытия Игр в Пекине получила больше всего похвал в 
Интернете, за ней следуют Афины и Сеул. Мало кто говорит о трех других 
странах между Афинами и Сеулом. Игры в Атланте получили наихудшие 
рейтинги.
Когда Фэн Юй смотрел прямую трансляцию церемонии открытия, он пришел в
 ярость. Один из американских телекомментаторов сказал: «Смотрите, к нам
 идет команда спортсменов, принимающих допинг!»
Фэн Юй сказал Ральфу. «Дай мне его информацию и заставь его извиниться завтра в прямом эфире!».
Фэн Юй хотел поклясться перед этим телекомментатором!
США — страна с наибольшим количеством спортсменов, использующих 
стимуляторы, за ней следует Япония. Хотя некоторые китайские спортсмены 
употребляют стимуляторы, их количество не может сравниться с США и 
Японией!
В прошлой жизни Фэн Юй Виктор Конте утверждал, что с 1988 года, с Игр
 в Сеуле, спортсмены используют новый спортивный стимулятор, 
разработанный компанией Balco, чтобы добиться лучших результатов в 
легкой атлетике, плавании, дзюдо, тяжелой атлетике и т.д. Конте даже 
заявил, что стимулятор, разработанный его лабораторией, был 
усовершенствован до 3-го поколения и не может быть обнаружен. 
Большинство спортсменов в мире используют стимуляторы, и если вы не 
используете их, вы никогда не сможете их победить.
На чемпионате мира по легкой атлетике 2003 года время на 100 м — 10.
07 секунд, и никто не мог выиграть чемпионат мира за пределами 10 
секунд в течение последних 20 лет. В то время спортсмены сдавали анализ 
крови на стимуляторы. В то время стимуляторы было трудно обнаружить при 
анализе крови, и многие спортсмены придумывали всевозможные отговорки, 
чтобы отказаться от участия в играх.
Спортсмены утверждали, что у них было пищевое отравление, судороги и 
т.д., и не принимали участия. Они предпочли пропустить эту гонку, чем 
быть пойманными на допинге и быть отстраненными от участия в будущих 
соревнованиях.
На многих прошлых Олимпийских играх и чемпионатах мира США получили 
наибольшее количество дисквалификаций, и основная причина — допинг. Даже
 легенда США Льюис признался, что принимал стимуляторы!
И эта страна смеет насмехаться над Китаем? Этот комментатор даже осмелился сказать такое в прямом эфире? Это дискриминация!
«Босс, я боюсь, что с помощью легальных способов мы сможем справиться с ним в течение дня». сказал Ральф.
«Разве я сказал, что вы должны пройти через юридические процедуры? Мне не нужно учить вас, что делать, верно?».
Члены китайской команды, которые смотрели прямую трансляцию по 
телевизору, тоже были в ярости. Они тут же пожаловались организаторам. 
Но организаторы оказались шутниками. Они не знают, как связаться с этим 
комментатором, потому что это частный телеканал! Еще более нелепо то, 
что в этом году Олимпийские игры были переданы на аутсорсинг частным 
компаниям, включая «Кока-Колу».
Пока китайские сотрудники пытались связаться с телеканалом, церемония
 все еще продолжалась. Выступления на церемонии также были шуточными. 
Церемония проходит на большом стадионе, а организаторы приглашают 
выступить несколько парней из группы B-Boys? Кто, черт возьми, сможет 
увидеть их танцы с трибун? Все смотрели на большие экраны, и с таким же 
успехом они могли бы смотреть это по телевизору дома!
Что было еще смешнее, так это воздушные шары. Что такого особенного в воздушных шарах?!
В конце концов, это была церемония зажжения огня, и организаторы 
попросили чемпиона по боксу Мохаммеда Али оказать им эту честь. Он был 
терпелив и зажег огонь дрожащими руками. Его также похвалили за то, что 
он был лучшим спортсменом в истории.
Но сколько людей смотрят бокс или любят бокс? Или, может быть, его выбрали потому, что он американец?
И еще, почему на площадке для выступлений 30 пикапов? Это что, 
соревнования по автогонкам? Чтобы получить доход от рекламы, 
организаторы сделали все, что могли! В этом году в церемонии открытия не
 было ничего необычного, и даже зрители в прямом эфире засыпали. Все 
были разочарованы. После окончания церемонии Фэн Юй получил звонок от Ма
 Тао. «Менеджер Фэн, я вас беспокою?»
«Все в порядке. Ты говоришь мне о том телекомментаторе во время церемонии открытия?»
«Да. Как они могут так говорить? Я хочу подать на него жалобу, но в 
оргкомитете царит неразбериха. Организатор даже не знает, кто за него 
отвечает!» сказал Ма Тао. «Старый Ма, не беспокойся об этом. Завтра вы 
все увидите, как этот телекомментатор будет извиняться!» сказал Фэн Юй.
«Менеджер Фэн, я просто ворчу. Я связался с посольством, и они нам 
помогут». Ма Тао чувствовал, что этот вопрос слишком велик, чтобы Фэн Юй
 мог его уладить. Фэн Юй не стал объяснять, а после того, как повесил 
трубку, позвонил Ральфу…
Виктор Конте
Лабораторный кооператив района залива (BALCO)

    
  





  


  

    
      Ральф вернулся к Фэн Юю с информацией о телекомментаторе. Он работает
 на частном телеканале, и одним из акционеров этого телеканала является 
Пол Аллен!
Пол владеет акциями этой телестанции? Значит, эта телестанция весьма 
влиятельна. Но даже если у Билла Гейтса есть акции этой станции, Фэн Юй 
все равно будет заниматься этим вопросом! Фэн Юй уверен, что они не 
рассорятся с ним из-за этого вопроса!
«Босс, мы взяли этого парня под стражу, и он согласился извиниться в эфире завтра. Мы все еще будем преследовать телестанцию?»
В США нет ограничений на владение оружием, и угрожать кому-то очень 
просто. Ральфу достаточно сказать этому телекомментатору, что если он 
завтра не извинится за свои комментарии, то это повлечет за собой 
серьезные последствия. Этого было достаточно, чтобы напугать его!
Но для Фэн Юя извинений недостаточно. Фэн Юй хочет, чтобы высшее руководство телеканала принесло публичные извинения!
«Эта телестанция является зарегистрированной компанией?»
«Нет, но они подают заявку на листинг».
Заявка на листинг? Хорошо. Это будет легко. Я позабочусь о том, чтобы
 вас не включили в список, и заработаю все деньги акционеров! Посмотрим,
 осмелитесь ли вы все еще позволять своим сотрудникам говорить все, что 
им заблагорассудится!
«Идите и скажите руководителю этого телеканала. Я хочу, чтобы завтра 
он извинился по телевизору, иначе их телестанция может перестать думать о
 том, чтобы попасть в список!»
На следующее утро Фэн Юю позвонили.
«Привет, Пол. Ты извиняешься за свою телестанцию?» спросил Фэн Юй, останавливая Пола от других слов.
«Фэн, этот инцидент — случайность. Я гарантирую, что это не компания 
попросила того телекомментатора сказать такое. Я заставлю этого 
комментатора извиниться сегодня же, уволю его и даже отправлю в тюрьму. 
Мы можем уладить этот инцидент таким образом?» спросил Пол.
Пол продал свою долю в другой медиагруппе, чтобы инвестировать в этот
 телеканал в прошлом году, и в этом году телеканал планировал выйти на 
биржу. После выхода на биржу Пол получит высокую прибыль за свои акции 
телеканала.
Но когда Пол узнал, что телекомментатор станции сказал что-то 
неподобающее, а Фэн Юй хочет раздуть это дело, он запаниковал. Если 
станция попадет в судебный процесс, она не попадет в список, и он 
понесет убытки от этой инвестиции!
Фэн Юй был недоволен, когда услышал, что сказал Пол. Этот вопрос 
решится извинениями комментатора и его увольнением? Слабая надежда!
Не только телеканал должен извиниться, но и организаторы должны 
принести публичные извинения, ведь именно они получили этот телеканал!
Существует организационный комитет Олимпийских игр этого года в США. 
Это неправительственный комитет, состоящий из всех соорганизаторов и 
субподрядчиков. Почему организация Олимпийских игр была передана частным
 операторам? Наверное, ради денег!
В этом году Олимпийские игры слишком коммерциализированы, и кроме 
проживания и питания персонала и спортсменов в Олимпийской деревне, все 
остальное должно быть платным!
Черт! Даже на лондонских играх предоставляются бесплатные номера. Этот комитет слишком скуп!
Кроме того, соревнования были спланированы так, чтобы дать 
преимущество американским спортсменам. Соревнования, в которых у их 
спортсменов нет надежды завоевать медали, например, марафон, были 
назначены на полдень. Кто может добиться хороших результатов в марафоне 
под палящим солнцем?!
В любом случае, их собственные спортсмены и интересы подрядчиков были
 поставлены на первое место! Им все равно, справедливо ли это по 
отношению к другим странам!
В оргкомитет входят медиамагнаты, застройщики, спортивные магнаты, 
производители продуктов питания, аукционные компании, лотерейные 
компании и т.д. Все они относятся к этому как к инвестициям, чтобы 
получить высокую прибыль!
Это должно быть самое значимое спортивное событие в мире, а его 
превратили в коммерческое мероприятие. Все изменилось. Но эти бизнесмены
 действительно получили высокую прибыль от этого события, и даже 10 лет 
спустя они все еще пожинают плоды этих инвестиций!
Из этого события можно многому научиться, но есть области, в которых другие не должны следовать за ними.
Например, клевета на другие страны для повышения телевизионных рейтингов. Это рытье собственной могилы!
«Пол, ответственный за телестанцию, должен принести публичные 
извинения, иначе эта станция никогда не попадет в список! Они должны 
заплатить за свою ошибку!» ответил Фэн Юй.
«Фэн, не мог бы ты оказать мне эту небольшую услугу?»
«Если я буду на твоем месте, я продам акции этой телестанции как 
можно скорее. Я сделаю эту телестанцию банкротом!» — ответил Фэн Юй.
Пол не ожидал, что Фэн Юй будет так зол и даже захочет обанкротить 
эту компанию! Но почему Фэн Юй решил, что он может это сделать? Вы 
богаты, мы богаче вас! Но по тону Фэн Юя он понял, что Фэн Юй настроен 
серьезно.
«Фэн, мы подождем и посмотрим!» Пол положил трубку и покачал головой 
нескольким людям рядом с ним. «Он не хочет этого допустить. Я уже 
говорил, что мы не в лучших отношениях в Microsoft».
Пол не говорил, что Фэн Юй хочет обанкротить телестанцию. Если он так
 скажет, никто не возьмет его акции. Сейчас телестанция владеет правами 
на прямые трансляции многих событий и является очень прибыльной. Он 
должен придумать разумный повод, чтобы продать свои акции телестанции. 
Пола не волнует, есть ли у Фэн Юя средства, чтобы обанкротить телеканал,
 но репутация телеканала подорвана. Хотя он знает, что при поддержке 
акционеров станция не может быть обанкрочена Фэн Юем. Но борьба с Фэн 
Юем — это проигрышная ситуация.
Пол слышал, что Фэн Юй купил Эмпайр Стейт Билдинг в Нью-Йорке и 
близок к русскому магнату. Он слышал, что русский — магнат, занимающийся
 торговлей и добычей полезных ископаемых, и если он поможет Фэн Юю, 
ущерб для станции будет серьезным!
Да, может быть, я смогу попросить Билла стать посредником. После того, как я продам свои акции телеканала, я разберусь с ним!
Фэн Юй специально сказал это Полу, чтобы заставить его продать свою 
долю в телеканале. Таким образом, он сможет воспользоваться продажей 
акций Полом, чтобы ускорить смерть телестанции!
Во второй половине дня телекомментатор принес извинения за свои 
комментарии в прямом эфире, а телеканал объявил, что уволит его. Похоже,
 этот инцидент исчерпан. «Менеджер Фенг, вы действительно эффективны. 
Этот комментатор извинился. Я хочу поблагодарить вас от имени китайской 
олимпийской команды». Ма Тао был вне себя от радости. Сначала он 
подумал, что это посольство заставило комментатора извиниться. Но когда 
он позвонил в китайское посольство, ему сказали, что они не связывались с
 телеканалом!
«Старина Ма, я уже говорил, что вы можете обращаться ко мне по любым 
проблемам в Атланте. Может показаться, что этот инцидент исчерпан, но 
это еще не конец!». Матао был доволен извинениями, а вот Фэн Юй — нет. 
Репутация Китая была подорвана этим комментарием, и как это можно 
уладить извинениями комментатора? Даже если на комментатора подадут в 
суд, Фэн Юй не будет удовлетворен. Телеканал до сих пор не извинился? 
Организационный комитет до сих пор не извинился? Отлично… Этому делу не 
будет конца!!!

    
  





  


  

    
      «Вперед! Вперед! Вперед!»
На зрительских трибунах море красной одежды, окруженное западными 
людьми. Они выделялись тем, что были одеты в одинаковую форму и болели в
 унисон.
Сегодня финал женского забега на 5000 м. Восточный олень, Ван 
Цзюнься, получила самую низкую выплату в букмекерских конторах. Это 
означает, что букмекерские конторы также считают, что у нее самая 
высокая вероятность победы.
Это была важная гонка, и все китайские болельщики пришли на нее. Фэн 
Юй также попросил своих людей забронировать билеты и предоставил 
китайские флаги для болельщиков.
Ван Цзюнься не разочаровала всех. После нескольких кругов по трассе 
она сохранила лидерство до самого финиша. Никто из других спортсменов не
 мог угрожать ее лидерству.
Когда Ван Цзюнься пересекла финишную черту, трибуны разразились радостными криками, а второе место осталось далеко позади.
Некоторые болельщики из других стран тоже ликовали, а некоторые вздыхали, видя, что их спортсмены проиграли.
Ван Цзюнься взяла у своего тренера китайский флаг и побежала вокруг 
дорожки, держа его в руках. Когда она остановилась, то добежала до 
китайских болельщиков и помахала им рукой. «Вы видели это? Это наша 
OrientalDeer, лучшая бегунья на длинные дистанции в мире! Она побила 
рекорды Олимпийских игр!» Сотрудник компании Wind and Rain Electronics 
крикнул по-китайски западному зрителю неподалеку. Хотя этот западный 
человек не понял, что он сказал, он узнал китайский флаг и поднял 
большой палец вверх, поздравляя их. Это вызвало гордость у сотрудников 
Wind and Rain Electronics!
Все считали, что Ван Цзюнься все еще может выиграть забег на 10 000 
метров, но Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни забеги на 5 000 и 10
 000 метров проходили слишком близко, и Ван Цзюнься не смогла вовремя 
восстановить выносливость. В сочетании с блокирующими ее спортсменами из
 других стран она смогла занять только второе место.
Но в этой жизни Ван Цзюнься не нужно сталкиваться с другими спортсменами, мешающими ей.
Фэн Юй связался со спортсменами, участвовавшими в финале и не 
имевшими шансов на медали, чтобы попросить их помочь Ван Цзюнься. Они 
защитят ее от блокировки другими бегунами, а Фэн Юй заплатит им немного 
денег.
Ван Цзюнься — лучшая китайская спортсменка Фэн Юя, она также является
 представителем компании Songjiang Motors. Если она сможет завоевать еще
 одну медаль, больше людей обратят внимание на рекламу Songjiang Motors.
 Более того, американцы организовали спортсменов из других стран, чтобы 
помешать Ван Цзюнься победить первой. Фэн Юй не позволит им добиться 
успеха.
Кто не знает, как играть в эти мелкие хитрости?! Сегодня история будет изменена!
……
Начинается забег на 10 000 метров, и на трибунах море красных 
болельщиков. Но на этот раз все по-другому. Некоторые из болельщиков 
были одеты в желтые майки и кепки. Издалека китайские болельщики 
изобразили китайский флаг!
Конечно, эти болельщики не могут сравниться с тем, что Фэн Юй видел в
 своей предыдущей жизни, но этого было достаточно, чтобы привлечь 
внимание всего мира. Ма Тао, видя издалека восторженные лица 
сторонников, почувствовал, что менеджер Фэн слишком изобретателен. Весь 
мир заметит китайских болельщиков на трибунах и китайских спортсменов. 
Как лидер китайской команды, эта заслуга ляжет на него!
С самого начала неизвестный спортсмен совершил спринт на первых 100 м
 и занял лидирующую позицию. Все были шокированы. Этот спортсмен 
сумасшедший? Посмела возглавить бегунов? С ее скоростью она умрет после 
3000 метров!
Перед забегом Фэн Юй сказал Ван Цзюнься, что кто-то будет лидировать,
 а другие спортсмены будут группироваться, чтобы блокировать ее. Он 
попросил Ван Цзюнься сохранять выносливость и не паниковать.
После отметки 3 000 м спортсменка, лидировавшая на дистанции, сошла с
 дистанции. Она решила сдаться, но спровоцировала аварию. Хотя бегунья, 
занимавшая вторую позицию, не упала, бегуны позади нее замедлились, и 
Ван Цзюнься воспользовалась возможностью обогнать многих бегунов.
В это время другая участница начала увеличивать скорость и заняла 
лидирующую позицию. Несмотря на то, что некоторые бегуны блокировали Ван
 Цзюнься, не давая ей обогнать, но передние бегуны были слишком быстрыми
 и нарушили темп всех бегунов.
После отметки 8 000 м бегунья, занимавшая лидирующую позицию, 
замедлилась и заблокировала многих других бегунов позади себя. Ван 
Цзюнься наконец-то получила шанс занять лидирующую позицию.
В предыдущей жизни Фэн Юй Ван Цзюнься пришлось пробежать еще 200 м, 
чтобы занять лидирующую позицию. Но в этот раз ей удалось легко занять 
эту позицию. Спортсмены позади забеспокоились и начали использовать 
грязные трюки. Бегуны позади Ван Цзюнься начинают пристально следить за 
ней и тайком бьют костяшками пальцев по ее талии. Ван Цзюнься 
встречалась с подобными ситуациями бесчисленное количество раз, и она 
начала отводить руки назад, чтобы не дать другим бегунам подойти слишком
 близко.
«Ван Цзюнься победит!!!» взволнованно крикнул ее тренер.
В последних двух раундах Ван Цзюнься опережает бегунью, занимающую 
вторую позицию, на 20 минут. С ее скоростью и выносливостью она 
наверняка выиграет это соревнование!
«Менеджер Фэн, откуда вы знаете, что спортсмены из других стран 
объединятся против Ван Цзюнься?» спросил тренер. Когда Фэн Юй сказал 
ему, что другие спортсмены будут пытаться остановить Ван Цзюнься во 
время забега, он не поверил ему. Фэн Юй уверенно ответил. «Даже в 
газетах пишут, что Ван Цзюнься — самая сильная бегунья на длинные 
дистанции среди женщин. Если спортсмены из других стран хотят выиграть 
золотую медаль, они должны победить Ван Цзюнься, и это нормально, что 
они объединились по такому сценарию. Но они никогда не ожидают, что у 
нас есть свой собственный союз».
«Исходя из текущей скорости, Ван Цзюнься должен пересечь финишную черту за 31 минуту. Это будет рекорд игры!».
«Тренер Ли, вы станете знаменитым». Ван Цзюнься получил 2 золотые медали и побил рекорды». Кто-то пошутил.
«Хахаха, это все ее усилия.
Если бы ее выносливость восстановилась после забега на 5000 м, она могла бы легко выиграть забег на 10 000 м за 30 минут!».
Ван Цзюнься — рекордсменка мира в этом виде, а ее среднее время во 
время тренировок составляет менее 30 минут! Болельщики на трибунах 
размахивали китайскими флагами и громко аплодировали.
Когда камера повернулась к китайским болельщикам, все они дружно подняли плакаты. «Непревзойденный восточный олень».
Там также изображена снежинка. Фэн Юй улыбнулся. Пришло время выпустить рекламу Восточного Оленя от Songjiang Motors!

    
  





  


  

    
      «Восточный олень» доминировал в женском забеге на длинные дистанции! 
Ван Цзюнься выиграла забеги на 5 000 и 10 000 метров и побила рекорды 
игры в обоих видах спорта……».
Все СМИ писали о Ван Цзюнься. Золотые медалисты других соревнований 
заслуживали внимания, но по сравнению с Ван Цзюнься, который побил 
рекорды в двух видах, они не заслуживали внимания.
Фотографии Ван Цзюнься в газетах не были связаны с тем, как она 
пересекает финишную черту или бежит по дорожке с китайским флагом. Это 
была фотография, на которой она дает интервью после забега. Во время 
интервью она стояла рядом с автомобилем.
Ван Цзюнься прислонилась к внедорожнику с двумя золотыми медалями. 
Многие заметили, что логотип этого автомобиля был очень знакомым.
Перелистывая газету, читатели увидели статью с фотографиями о 
китайских болельщиках. Одна из фотографий заставила читателей вернуться 
на предыдущую страницу.
Логотип на китайских сторонниках был точно таким же, как и на автомобиле, на который опирался Ван Цзюнься!
……
На следующий день в газетах появилась реклама на всю страницу. Эта 
реклама находилась в центре олимпийской секции, и на ней было написано.
«Songjiang Motors — Восточный олень, приближается к вам. Непревзойденный Восточный Олень!».
Фотография, простой слоган и реклама на всю страницу вызвали интерес у
 многих читателей. Они звонили по указанному номеру, чтобы узнать об 
этом автомобиле. Компания Songjiang Motors вложила много средств в эту 
рекламную кампанию. Большая часть денег была потрачена на рекламу в 
газетах, на автобусных станциях, на телевидении и т.д. Фэн Юй был готов 
потерять деньги и в этом году. Но самое главное, он хотел выйти на 
автомобильный рынок США!
Фэн Юй связался с дилерами, но поскольку Songjiang — неизвестная 
марка в США, ему пришлось заплатить дилерам больше. Дилеры также 
предложили придумать выдающееся название для этого внедорожника.
Фэн Юй думал целый день и, наконец, решил использовать «Восточный 
олень» в качестве названия этой модели, оно символизирует выдающиеся 
внедорожные способности этого автомобиля. В то же время он может 
попросить Ван Цзюнься, чье прозвище — Восточный Олень, стать 
представителем. Дилеры предложили еще одно предложение. Они попросили 
Фэн Юя провести сравнение между его автомобилем и другими марками в той 
же категории. Это покажет превосходство характеристик этого автомобиля, и
 такая реклама является законной в США.
Например, у Coca-Cola есть реклама, в которой ребенок купил две банки
 Pepsi и наступил на них, чтобы дойти до автомата и купить банку Coke. 
Эта реклама призвана показать превосходство Coca-Cola над Pepsi! Pepsi 
немедленно отвечает рекламой, в которой грузовик с Pepsi опрокидывает 
другой грузовик с Coca-Cola. Дилеры сделали несколько сравнений с 
аналогичными автомобилями других марок. Одним из них был американский 
Hummer, а другим — Toyota 4500. Эти две модели были выбраны для 
сравнения по комфорту и топливной экономичности. После этого был выбран 
Jeep Cherokee для сравнения внедорожных способностей. Все шло по плану, и
 у дилеров было много вопросов по автомобилю. Некоторые люди 
заинтересовались и захотели приобрести. Если рекламная кампания будет 
продолжаться, продажи увеличатся, а узнаваемость бренда возрастет.
Но в это время появилось другое мнение. «Китай тоже может производить
 хорошие автомобили? Китайская автомобильная промышленность слишком 
отсталая, и этот Songjiang Oriental Deer определенно не так хорош, как 
его рекламируют. Технические характеристики могут выглядеть хорошо на 
бумаге, но кто знает, не придется ли вам ремонтировать двигатель через 
500 км!».
Это было сказано в телепрограмме, а телестанция — та самая, которую Фэн Юй хочет обанкротить!
……
«Босс, я получил список акционеров этой телестанции. Очевидно, что 
они сделали это специально». Ральф передал файл Фэн Юю. Он также знал, 
что Фэн Юй был в ярости и будет преследовать эту телестанцию!
Перед этой передачей Фэн Юй сказал, что торопиться с ними не стоит. 
Они соберут информацию и найдут способ справиться с этой станцией. Но 
теперь, после этой программы, Фэн Юй больше не будет ждать.
Эта программа была не единственной, критикующей «Сунцзян — Восточный 
олень». Многие программы этого телеканала преувеличивали недостатки 
машины Фэн Юя и даже сделали видео, которое повторялось несколько раз! 
Они намеренно провоцировали Фэн Юя!
«Уилсон, ты приготовил то, что я просил?» Уголок глаза Фэн Юя дернулся, и он не смог сдержать свой гнев!
«Я подготовился. Мы можем подать на них в суд в любое время, и я 
гарантирую, что мы сможем довести это дело до расовой дискриминации! У 
них большие проблемы!»
В США расовая дискриминация очень чувствительна и будет воспринята всерьез.
Уилсон подаст в суд на телеканал за дискриминацию китайцев. Как они 
могут говорить, что китайские спортсмены должны были зависеть от 
стимуляторов для достижения результатов? Это дискриминация китайцев!
Ван Цзюнься побил два рекорда Олимпийских игр и прошел допинг-тест. Это доказывает, что китайцы способны завоевывать медали!
«Вы должны убедиться, что начальство этой телестанции знает, что 
некоторые вещи нельзя говорить и делать!» приказал Фэн Юй. Эти люди 
просто напрашиваются на это. Он и так был зол из-за последнего 
инцидента, а теперь они его провоцируют!
Да, босс. Я обещаю, что во время судебного процесса их программы 
будут остановлены, и они должны будут выплатить компенсацию 
рекламодателям и аудитории за оплаченные услуги. Даже если нам не 
удастся получить компенсацию, у них тоже будут проблемы!» — уверенно 
ответил Уилсон.
Получить компенсацию от телестанции сложно, поскольку Уилсон подал 
иск от имени частного лица, а не олимпийской команды Китая. Олимпийская 
команда Китая довольна тем, что телекомментатор извинился и был уволен. 
Они не хотят раздувать этот вопрос и влиять на отношения между двумя 
странами.
Фэн Юй не смог переубедить Ма Тао, потому что это связано с политикой. Он не хочет вмешиваться.
«Хорошо. Продолжайте. Я хочу увидеть результаты как можно скорее». 
сказал Фэн Юй. Фэн Юй надеялся, что Пол тоже понесет убытки вместе с 
телеканалом. Он слишком высокомерен!
……
Через 3 дня стало известно о судебном иске, который потряс всю 
страну. Гражданин Китая подал в суд на телеканал XXX за 
дискриминационное высказывание в отношении китайцев. Он требует 
извинений от всех акционеров и компенсации в 1 миллион долларов США!
Расовая дискриминация и компенсация в 1 миллион долларов США легко 
запоминаются людям. Даже президент США Клинтон обратил внимание на этот 
иск. Ведь он присутствовал на церемонии открытия.
Президент Клинтон не ожидал, что этот инцидент будет раздут из мухи 
слона, и если китайцы выиграют иск, то пострадает и он, поскольку он 
объявил, что хочет искоренить расовую дискриминацию!
Что в мозгах у людей на этом телеканале? Дерьмо?!
Фэн Юй заставил своих людей распространить новости об этом деле, и вся страна сосредоточилась на этом деле…

    
  





  


  

    
      Пол Аллен вел переговоры с бизнесменом о продаже своих акций 
телеканала. У этой телестанции были права на трансляцию Олимпийских игр и
 некоторые другие права на прямые трансляции, и цены на акции выросли. 
Если Полу Аллену удастся продать свои акции, он получит прибыль.
Переговоры шли хорошо, и уже была достигнута договоренность о цене. 
Во время подписания контракта в комнату вошел помощник этого бизнесмена с
 экземпляром газеты. Прочитав газету, бизнесмен встал и недовольно 
посмотрел на Пола Аллена: «Мистер Аллен, я уважал вас как акционера 
Microsoft, но вы пытались обмануть меня?! У этого телеканала большие 
проблемы, почему вы мне не сказали?! Переговоры отменяются! Я никогда не
 куплю акции этой станции!».
Пол Аллен был шокирован. «Станция в беде? Что вы имеете в виду?»
«Что я имею в виду? Прочитайте это сами!» Другая сторона бросила копию газеты на стол и ушла.
Пол Аллен поднял газету и увидел заголовки. Он был ошеломлен, узнав, 
что на станцию подан иск за расовую дискриминацию. Почему это 
происходит?!
Китайский бизнесмен? Это, должно быть, Фенг Ю!
Черт!!! Фэн Юй действительно пытается разорить телеканал! Пол думал, 
что разговаривал с Фэн Юем, и почему Фэн Юй упорно преследует этот 
телеканал? Кроме того, как можно перевести этот инцидент в расовую 
дискриминацию?
В США любая корпорация, замешанная в расовой дискриминации, резко 
упадет в бизнесе. Даже после того, как этот вопрос будет решен, 
возникнут всевозможные проблемы. Нет! Я не должен в это вмешиваться! 
Подождите… может быть, это возможность.
……
«Хех, вы читали газеты? Глава Microsoft Пол Аллен заявил журналистам,
 что он полностью разочарован телестанцией XXX и хочет продать свои 
акции в ней. Он категорически против расовой дискриминации!». «А? У Пола
 Аллена тоже есть акции этой телестанции? Но эта станция — это слишком.
Допинг может повлиять на карьеру спортсмена, и делать такие заявления
 слишком безответственно. Эта восточная олениха прошла допинг-тест и 
является мировой рекордсменкой. Ей не нужно зависеть от стимуляторов или
 других препаратов».
«Я слышал, что все это затеял крупный акционер телеканала, который 
сказал что-то, дискриминирующее чернокожих и азиатов. Но его адвокаты 
уладили этот инцидент в его пользу. В этот раз ему, возможно, не удастся
 сбежать. Китайский бизнесмен, который подал на него в суд, — это тот, 
кто купил Эмпайр-стейт-билдинг! Он богаче этого акционера!».
……
«Этот ублюдок. Из-за того, что он сказал, СМИ всего мира ставят под 
сомнение США и Организационный комитет. Это окажет негативное влияние на
 нас. Зарубежные СМИ даже заявили, что игры этого года — худшие в 
истории!» Один из членов оргкомитета сказал.
«Этот телеканал — местная телестанция Атланты и спутниковая станция. Мы должны что-то с ними сделать».
«Что мы можем сделать? Вердикт по этому делу еще не вынесен, и их 
вина не доказана. Кроме того, тот, кто сказал эти вещи, — 
телекомментатор, и он уволен со станции». Кто-то сказал.
«Это другое дело. Кто поверит, что телекомментатор осмелится говорить
 такие вещи? Даже если это правда, мы тоже должны что-то сделать. Я 
слышал от губернатора штата, что он будет решать этот вопрос вчера, так 
как ему нужно успокоить людей. Эти протесты приносят нам огромные 
убытки!».
Эти организаторы обсуждают, как устранить негативное влияние на игры.
 Конечно, они делают это не ради справедливости. Все, о чем они думают, —
 это прибыль! Они не ожидали, что этот инцидент вызовет протесты и 
запятнает имидж их штата. ……
Фэн Юй был удивлен, читая газеты. Он обратился к Уилсону. «Этой 
станции приказали прекратить вещание так быстро? Ты такой находчивый?»
Уилсон кивнул, а затем покачал головой: «Босс, хотя я и хочу сказать, что это моя заслуга, но это не так.
После того, как стало известно об иске, Пол Аллен в своем заявлении 
косвенно признал, что эта станция действительно дискриминирует азиатов. 
После этого рекламодатели станции расторгли с ней контракты, и станция 
понесла огромные убытки. Уход рекламодателей еще больше ударил по 
репутации станции, и ее рейтинги упали. В любом случае, этой станции 
было приказано прекратить вещание не из-за моей заслуги».
Объявление Пола Аллена может быть настоящей причиной. Но почему Пол Аллен сделал это? Разве это не помощь мне?
Фэн Юй вдруг вспомнил, что Пол Аллен всегда хотел владеть 
телевизионной станцией. Это не секрет среди высшего руководства 
компанииMicrosoft. Теперь, после его заявления, стоимость телестанции 
значительно упала, и акционеры спешат продать свои акции. Если 
телестанция выиграет судебный процесс или не получит никакого 
результата, репутация телестанции может восстановиться в будущем. Кроме 
того, благодаря связям Пола Аллена, он сможет легко возобновить вещание 
станции.
Это означает, что Пол Аллен может стоять на более высоких моральных 
принципах и использовать эту возможность для выкупа станции по более 
низкой цене. Даже если репутация этой станции утеряна, все сотрудники 
все еще на месте. Он может просто изменить название станции и продолжать
 зарабатывать деньги.
Фэн Юй потер подбородок. Камеда Масао говорил, что хочет купить 
телестанцию для своих игрушек и товаров для взрослых. Эта телестанция 
также является спутниковой станцией и должна быть подходящей. В любом 
случае, после покупки этой станции все придется менять. Прежняя 
репутация станции не имеет значения. Будет интересно, если Камеда Масао 
изменит ее на канал для взрослых.
В будущем газеты напишут, что телеканал для взрослых «Шестое чувство»
 — это бывший телеканал XXX, и из-за высказывания их телекомментатора во
 время трансляции Олимпийских игр телеканал обанкротился. В конце 
концов, ее приобрел Камеда Масао, японский порномагнат.
Фэн Юй был бы очень рад увидеть это.
Фэн Юй сразу же позвонил Камеда Масао и рассказал ему об этом телеканале.
Камеда Масао заинтересовался. У этой телестанции есть все необходимое
 оборудование, но это все еще спутниковый канал. Стоимость этой станции 
падает, но для компании «Шестое чувство» это не имеет значения. Более 
того, компания «Шестое чувство» может сэкономить много денег.
Новость о том, что этот телеканал вынужден прекратить вещание, 
распространилась, и команды Олимпийских игр узнали об этом. Ма Тао сразу
 же позвонил Фэн Юю, чтобы поблагодарить его. Он не ожидал, что Фэн Юй 
окажется настолько могущественным, что заставит телеканал заплатить 
такую огромную цену!
Ма Тао был вне себя от радости. Посмотрим, осмелятся ли еще 
какие-нибудь телеканалы делать такие необоснованные заявления и смотреть
 свысока на китайских спортсменов!
Акционерам этого телеканала чертовски не повезло. Из-за этого глупого
 телекомментатора они понесли огромные убытки. Кроме того, как Пол 
Аллен, будучи акционером телеканала, может поддерживать чужаков?!
И эти глупые протестующие тоже. Какое отношение это имеет к вам всем? Почему вы все вмешиваетесь?!
Несколько акционеров запаниковали и начали искать покупателей на свои
 акции. Они готовы понести убытки, лишь бы не прослыть расистами!

    
  





  


  

    
      Олимпийские игры продолжаются, и Фэн Юй попросил Камеду Масао 
заняться делами телеканала. Сегодня Фэн Юй отправился в аэропорт 
Атланты, чтобы забрать Ли На. Он попросил Ли На приехать в США, так как 
она всегда мечтала побывать там. Она хочет на собственном опыте узнать, 
что такое рай и ад: Если вы любите кого-то, отправьте ее в США, потому 
что там рай. Если вы ненавидите кого-то, отправьте ее в США, потому что 
там ад!
Этот телесериал стал хитом в Китае, и многие китайцы с нетерпением 
ждут поездки в США, так как хотят испытать, что такое рай. В аэропорту 
Ли На тащила большой чемодан и носила солнцезащитные очки. Сверху донизу
 она была одета в фирменную одежду, купленную Фэн Юем.
Ли На увидела Фэн Юя и тут же бросилась в его объятия, а 
телохранители Фэн Юя быстро подошли, чтобы отнести багаж. Они думали о 
себе. Богатство часто меняет подружек.
В прошлом году телохранители встретили русскую блондинку, а в этом году — китайскую красавицу. Когда я смогу испытать это?
«Поехали. Отдохни сначала у меня. Матч по настольному теннису, который ты хотела посмотреть, будет завтра».
Ли На любит смотреть матчи по настольному теннису. Возможно, это 
потому, что большинство китайцев любят играть в настольный теннис. «К 
тебе? Вы купили здесь дом?» До Олимпийских игр осталось меньше месяца, и
 есть ли необходимость покупать здесь дом?
«Именно так. Раз уж вы приехали, не удобно останавливаться в 
гостинице. С нами еще есть водители, телохранители и т.д. В будущем я 
всегда смогу продать дом». ответил Фэн Юй. Цены на отели в Атланте 
слишком высоки из-за Олимпийских игр. Проживание в отеле в течение 2 
недель обходится дороже, чем уплата налога на недвижимость за один год. 
Здесь дешевле купить дом, так как цены на недвижимость не такие дорогие 
по сравнению с Сиэтлом. Вернувшись домой, Фенг Юй привел Ли Наупа вниз. 
После «постельной борьбы» Ли На свернулась калачиком в объятиях Фэн Юя. 
«Зачем ты нанял столько телохранителей?
Неужели в США так опасно?» обеспокоенно спросил Ли На. «Вы уже так 
богаты, и вы сказали, что не сможете закончить тратить свои деньги даже 
за две жизни. Почему бы тебе не вернуться в Китай?».
«Это из-за Олимпийских игр. Вокруг много людей, и поэтому я нанял 
больше телохранителей. Обычно со мной только два телохранителя. Разрыв 
между богатыми и бедными в США слишком велик. Если мы не пойдем в бедные
 и опасные районы города, ничего не случится».
Фэн Юй знал, что Ли На была шокирована, увидев 8 телохранителей, 
следующих за ними. Но если бы Фэн Юй не забирал ее сегодня из аэропорта,
 он не стал бы нанимать столько телохранителей. Ли На испытывает то же 
самое, что и Фэн Юй, когда он только приехал в США. Страны, где нет 
ограничений на огнестрельное оружие, опасны. «В США есть бедные районы?»
 Глаза Ли На широко раскрылись от удивления.
«Конечно. Некоторые люди не могут позволить себе питание и 
образование. Те американцы, которые утверждают, что США — лучшее место 
на земле, считают это брехней. В любом случае, эти бедные районы — 
опасные места, и вы никогда не должны приближаться к ним. Однако в США 
есть места, которые стоит посетить. Завтра после матча по настольному 
теннису я вас туда свожу».
Вечером Фэн Юй нанял шеф-повара со звездой Мишлен, чтобы тот 
приготовил для Ли На традиционный французский ужин. Но оценка Ли На по 
поводу ужина заставила Фэн Юя смеяться и плакать.
«Это вкусно, но порция каждого блюда слишком мала, и это слишком 
хлопотно. Я только откусила от этого блюда, а его уже унесли. Кроме 
того, я не люблю суп. Значит, это лучшая западная кухня?»
«А? Это французская кухня. Если тебе не понравится, завтра я приглашу
 итальянского повара. Просто посмотрите, какие блюда вам нравятся, и я 
попрошу их приготовить их для вас. Мы уберем все эти столовые этикеты».
Фэн Юй считает, что западный столовый этикет — это просто показуха. 
Ему не нравится идея подавать закуски, основное блюдо и т.д. по очереди.
 Я здесь, чтобы поужинать, и я буду есть все, что захочу.
Мне не нужно следовать вашим правилам и порядку.
Этот повар потерпел неудачу и сделал Ли Науна счастливым. Я больше не буду его нанимать!
«Босс, Ральф здесь».
«Впусти его». Фэн Юй нахмурился. Почему Ральф отсутствует во время обеда? Что-то случилось?
«Босс, вы просили меня помочь господину Камеде тайно приобрести акции
 телеканала, но господин Аллен тоже этим занимается. Сегодня я случайно 
встретил его». Ральф был в панике, так как думал, что испортил это дело.
 Но Фэн Юй не стал возражать и махнул рукой. «Все в порядке. Если он 
может попытаться приобрести эту станцию, то и мы можем сделать то же 
самое. Более того, эти акции будут проданы компании «Шестое чувство». О,
 он что-нибудь сказал?»
Фэн Юй не возражает против того, что Пол Аллен узнал, что он также 
приобретает акции телестанции. В любом случае, они не были друзьями или в
 хороших отношениях.
Ральф почувствовал облегчение, увидев, что Фэн Юй не сердится. Он 
видел свой кабинет, подаренный ему Фэн Юем, в Эмпайр-Стейт-Билдинг, и он
 оказался лучше, чем он себе представлял. Его босс относился к нему 
очень хорошо, и он не мог его разочаровать. «Мистер Аллен ничего не 
сказал, но он удивился, увидев меня. Однако, судя по его выражению лица,
 он не рад».
«Все в порядке. Какая разница, злится он или нет? Вы поели? Попроси 
шеф-повара приготовить что-нибудь для тебя». небрежно спросил Фэн Юй.
Ральф посмотрел на стол, Фэн Юй ел десерт. Очевидно, что Фэн Юй 
закончил свой ужин, и он вежливо отклонил предложение Фэн Юя. Он также 
заметил женщину с Фэн Юем. Эта женщина и Фэн Юй были очень близки и 
обменивались влюбленными взглядами. Ральф был в замешательстве. Он не 
слышал, что Фэн Юй расстался с той русской девушкой… Откуда взялась эта 
китаянка?
Босс встречается с обеими женщинами одновременно?
Ральф и раньше видел такие вещи.
Но в данных обстоятельствах Ральф не может оставаться там. Он быстро 
заканчивает то, что хотел сказать, и возвращается в Сиэтл, в Microsoft. 
Хотя он поручил своим людям позаботиться о делах в Microsoft, он 
чувствует себя увереннее, когда он рядом.
После ухода Ральфа Ли На осторожно спросил: «Я не мешаю тебе работать?».
«Это всего лишь маленький вопрос, и все в порядке. Есть ли места, 
которые ты хочешь посетить?» спросил Фэн Юй. Помощь компании «Шестое 
чувство» в покупке телеканала была для него пустяковым делом.
«Я слышала, что Олимпийский парк очень известен. Давай поедем туда завтра». Ли На с нетерпением ждала возможности побывать там.
Фэн Юй услышал ее и воскликнул. «Нет. Ты можешь посетить все, кроме этого места!» Уроженка Пекина в Нью-Йорке

    
  





  


  

    
      Многие запомнили Олимпийские игры этого года не потому, что это игры 
столетней давности или побиты многие мировые рекорды. А потому, что 
произошла трагедия!
США заявили, что вложили более 220 миллионов долларов в проведение 
игр в этом году, а также задействовали более 10 000 полицейских. Но все 
же произошел инцидент, в результате которого 2 человека погибли и более 
100 получили ранения.
Ирония этой трагедии заключалась в том, что бомба была обнаружена, и 
никто из полицейских, находившихся на месте происшествия, не знал, как 
обезвредить бомбу, и она взорвалась. Это была бомба в трубе, и гвозди и 
осколки в трубе причинили огромный ущерб.
Бомба была обнаружена, а персонал и офицеры Олимпийского парка не 
смогли вовремя эвакуировать людей. По правилам, 5 минут более чем 
достаточно для эвакуации людей, и жертв должно быть 0.
Чтобы успокоить общественность, полиция пошла на хитрость. Они 
арестовали сотрудника парка, который вызвал полицию, как подозреваемого 
во взрыве, и отпустили его через месяц. Настоящего подозреваемого 
арестовали через 7-8 лет за другое преступление. Фэн Юй и многие люди 
чувствовали, что арестованный подозреваемый может быть козлом отпущения.
Как Фэн Юй мог позволить Ли На отправиться в такое опасное место? Он 
не помнит точного времени и даты взрыва, но знает, что это произошло во 
время игр. Поэтому он не позволит Ли На посещать это место.
Ли На посмотрела на нервничающего Фэн Юя и спросила. «Почему я не 
могу пойти? Если я не посещу Олимпийский парк, когда буду здесь, это 
будет пустая трата времени».
«Там слишком много людей, и это небезопасно. Все будут думать так же,
 как ты, и все туристы будут здесь. Мы можем уехать, когда закончатся 
Олимпийские игры. Ты можешь оставаться там столько, сколько захочешь». 
Фэн Юй придумал отговорку.
«Но после окончания игр я должен вернуться в школу». Ли На была 
разочарована. Она не думала, что Фэн Юй обманывает ее. Для нее Фэн Юй 
никогда не лгал.
«Послушай меня. Я приведу тебя в другие интересные места, и обещаю, что там будет весело.
В парке нет ничего, кроме некоторых статуй. Тебя они интересуют?» Фэн
 Юй начинает ее дурачить. «Помнишь, когда мы впервые посещаем Великую 
Китайскую стену? Перед тем как забраться на нее, мы очень волнуемся, но 
через некоторое время это становится скучным».
«Это правда. Давай поговорим об этом в другой раз. Я слышал, что в 
здешних парках можно собирать золото!» взволнованно сказал Ли На.
«Это все преувеличенные заявления СМИ, чтобы привлечь туристов. Даже 
если вы найдете золото, сколько оно будет стоить? Я могу купить для вас 
золото, переплавить его в самородки и разбросать по земле, чтобы вы 
могли подобрать». пошутил Фэн Юй.
В золоте, найденном на золотых приисках в туристических местах, было 
слишком много примесей, и это лишь форма продвижения. Это как лозунг 
Великой китайской стены. Ты не герой, если ты не был на Великой стене. 
Но действительно ли вы герой после того, как побывали на Великой стене? 
Там нет ничего интересного. С таким же успехом можно отправиться в 
древние города».
Ли На закатила глаза. «Какой смысл подбирать золотые самородки, 
которые ты бросил передо мной?! Более того, я не буду их подбирать!»
«Именно так. Мы не будем подбирать золото, которое бросили другие. Мы должны заставить их отдать нам золото добровольно!»
Фэн Юй успешно заставил Ли На забыть о посещении Олимпийского парка, и они вернулись в спальню.
……
«Что ты сказал? Прекрасно. Я знаю… Да, вперед. Мне все равно, сколько мне придется потратить. Мне нужен только результат!»
Ли На увидела, что Фэн Юй выглядит не очень хорошо, и спросила. «Что 
случилось? Что-то случилось в твоей компании? Тебе нужно восстановиться?
 Мы уже довольно долго отсутствовали». «Это не дело моей компании. В 
Олимпийском парке произошел инцидент… к счастью, мы туда не заходили». 
Фэн Юй рассказал Ли На об инциденте.
«Вы правы. В людных местах опасно. О чем думает этот террорист? Что 
он может получить, делая такие вещи!» Ли На была поражена «великой 
прозорливостью» Фэн Юя.
Честно говоря, Фэн Юй тоже не знал, о чем думает этот террорист.
Возможно, он просто пытается опозорить правительство США. Если это 
его цель, то он преуспел. Кроме того, этот террорист помог Фэн Юю 
напрямую. Он поставил в неловкое положение организационный комитет, и 
Фэн Юй может использовать этот инцидент для открытой критики.
…….
Передача Олимпийских игр подрядчикам — это неправильно!
США вырвали у Афин право проведения 100-х Олимпийских игр, но не смогли добиться успеха!
Правительство США должно дать объяснение инциденту со взрывом во время игр!
Если правительство США не может даже обеспечить безопасность, как оно может принимать Олимпийские игры?
……
Всевозможные негативные новости появились в заголовках газет по всему
 миру. В период Олимпийских игр все внимание людей сосредоточено на 
играх, не говоря уже об этой трагедии. Европейские страны, особенно 
Россия и Греция, сообщили об этом инциденте больше всего. При любой 
возможности нанести удар по репутации США Россия начнет первой. Конечно,
 США также первыми нападают на Россию, когда у них появляется 
возможность.
Греция проиграла заявку на проведение Олимпийских игр в этом году США
 и была недовольна. Первые Олимпийские игры прошли в Греции, а в этом 
году это 100-е игры. Тем не менее, они проиграли США.
Вы все хотите провести игры, но вы сами виноваты!
Многие другие страны сохранили нейтралитет и не стали смеяться над США. Они лишь выразили свои соболезнования.
Фэн Юй также считает, что организационный комитет — это шутка. Как 
охрана может допустить такой инцидент? У них было 5 минут, чтобы 
разогнать толпу, и все еще так много жертв. Ответственный должен выйти 
вперед и взять на себя всю ответственность за это!
Что толку в трауре? Вы все должны арестовать преступника! Что бы вы 
ни делали после инцидента, вы никогда не сможете вернуть жизни этих двух
 погибших».
В это время в новостях появилась статья об этом происшествии. Фэн Юй 
поручил своим людям написать письмо в правительство Атланты с просьбой 
усилить охрану во время Олимпийских игр.
Но они проигнорировали это письмо, что привело к взрыву.
Теперь содержание письма раскрыто, и правительство Атланты, 
Олимпийский комитет США, правительство США и т.д. становятся объектом 
гнева общественности!
Кто-то напомнил вам всем о необходимости усилить безопасность, а вы 
решили проигнорировать это? Вы все напрашиваетесь на неприятности!
Но дальше произошло то же самое, что и в предыдущей жизни Фэн Юя. Тот
 сотрудник, который вызвал полицию, был арестован как подозреваемый во 
взрыве. Правительство США хочет использовать его в качестве козла 
отпущения, чтобы успокоить общественность. Уилсон, которому было 
поручено взорвать это дело, заставил СМИ сообщить, что арестованный 
сотрудник не является преступником. Ни один подозреваемый не был бы 
настолько глуп, чтобы самому звонить в полицию, если только он не сошел с
 ума. Если он подозреваемый, он молчит, чтобы бомба нанесла максимальный
 ущерб. Если бы он пожалел в последнюю минуту, он мог бы остановить 
взрыв, и тогда не было бы жертв. Кроме того, у него не было никакого 
мотива.
Проведение Олимпийских игр в этом году будет передано частным 
операторам, что снова обсуждалось общественностью. США не проявили 
должного уважения к Олимпийским играм, почему они должны получить право 
на их проведение?
Есть ли что-то за занавесом, о чем общественность не знает?

    
  





  


  

    
      После инцидента со взрывом президент Международного олимпийского 
комитета г-н Самаранч навестил пострадавших в больнице. Как бы он ни 
хотел арестовать подозреваемого во взрыве, он ничего не мог сделать. Как
 президент Международного олимпийского комитета, он имеет некоторые 
полномочия, но у него нет полномочий по расследованию!
Все, что мог сделать г-н Самаранч, — это навестить пострадавших, и больше ничего.
В это время происходит нечто неожиданное. Секретарь г-на Самаранча 
сообщает ему, что китайский бизнесмен хочет пожертвовать некоторую сумму
 денег для пострадавших.
На самом деле, в этом не было необходимости. Кроме двух жертв, 
которые скончались, остальные пострадавшие были застрахованы при покупке
 билетов. Страховых выплат было достаточно, чтобы покрыть их больничные 
счета.
Даже если будет недостача, правительство Атланты возместит разницу.
Но правительство Атланты и правительство США ничего не говорили о 
компенсациях пострадавшим, считая, что это был несчастный случай.
Теперь посторонний человек, который не был причастен к случившемуся, 
готов сделать пожертвование в пользу пострадавших, и это очень 
обрадовало г-на Самаранча.
Независимо от того, сколько было пожертвований, это добрая воля, и 
г-н Самаранч немедленно договорился о встрече с этим человеком, чтобы 
выразить ему свою благодарность.
……
«Господин Самаранч, я Фэн Юй, из Китая». Фэн Юй улыбнулся и протянул руку.
«Спасибо, господин Фэн, за вашу щедрость». Самаранч пожал руку Фэн Юю.
Представляет ли Фэн Юй китайское правительство? Китай участвовал в 
конкурсе на проведение Олимпийских игр 2008 года и проиграл в конкурсе 
на проведение Олимпийских игр 2000 года с перевесом в один голос.
Самаранч посчитал, что Фэн Юй слишком молод, и решил, что он должен 
быть сыном кого-то из китайских чиновников. Во многих странах есть семьи
 политиков, и он встречал несколько молодых людей из таких семей.
«Я просто вношу свою лепту. Я хотел бы пожертвовать 10 миллионов 
долларов США в пользу пострадавших. Я надеюсь, что они скоро 
поправятся». Самаранч был потрясен. 10 миллионов долларов США?!
800 000 — 1 миллион долларов США считаются для Самаранча значительным
 пожертвованием. Медицинские расходы пострадавших были покрыты 
страховкой и правительством США, и он думал, что этот китайский молодой 
человек сделает лишь небольшое пожертвование.
Но Самаранч никогда не думал, что этот молодой человек захочет пожертвовать 10 миллионов долларов США!
«Господин Фэн, я представляю Международный олимпийский комитет, чтобы
 поблагодарить вас». Самаранч снова пожал руку Фэн Юю. Он терялся в 
словах. «Не упоминайте об этом. Но это пожертвование будет сделано не 
под моим именем. Оно будет сделано на имя компании BML, а это чек на 10 
миллионов долларов США. Пожалуйста, дайте мне чек». Пожертвование от 
частного лица отличается от пожертвования от компании. Использование 
компании может создать публичность и повысить узнаваемость бренда. 
Самаранч не возражает и не отказывается от этого.
Самаранч попросил своего секретаря подготовить квитанцию, и ему стало
 интересно, что это за компания BML. Он никогда раньше не слышал об этой
 компании. Это китайская компания?
«Китай должен гордиться тем, что у него есть такой филантроп, как 
вы». Самаранч немного подумал и сказал. Он подумал, что раз Фэн Юй сын 
правительственного чиновника, то ему должно быть приятно услышать такой 
комплимент.
Хотя Самаранч неправильно понял личность Фэн Юя, Фэн Юй все равно был рад это услышать. «Нет… Я горжусь тем, что я китаец».
В этот момент Самаранч мог почти с уверенностью сказать, что Фэн Юй представляет китайское правительство.
Во время следующей заявки Китая на проведение игр, Самаранч постарается помочь Китаю получить больше голосов.
Оба болтали некоторое время, и Фэн Юй перевел разговор на игры этого года.
«Вздох… Интересно, повлияет ли этот инцидент на выступления 
спортсменов на предстоящих соревнованиях? Неважно. Это тоже не то, о чем
 я должен беспокоиться». намеренно сказал Фэн Юй.
Самаранч ответил с обеспокоенным видом: «Спортсмены, конечно, 
пострадают». Спортсмены из некоторых стран вернулись без участия в 
соревнованиях. Во время вчерашних соревнований многие спортсмены не 
могли сосредоточиться и допускали ошибки».
«Это так печально.
Я думал, что игры этого года станут самыми успешными в истории».
Во время церемонии закрытия каждых Олимпийских игр Самаранч всегда 
говорил: «Это лучшие Олимпийские игры в истории» во время своей 
заключительной речи.
Но этот трагический инцидент и беспорядок, который устроил Комитет Олимпийских игр США, разочаровали Самаранча.
«Самые успешные? Я думаю, что это худшие Олимпийские игры в истории!» гневно ответил Самаранч.
Фэн Юй добился того, чего хотел. Он успешно разозлил Самаранча. Но 
этого было недостаточно. Фэн Юй хочет раздуть это дело и опозорить 
Организационный комитет!
«Я слышал, что арестованный подозреваемый невиновен. Американцы 
пытаются прикрыть свою неудачу в защите посетителей парка. Им не хватает
 спортивного мастерства, и они используют это событие только для того, 
чтобы заработать деньги. Олимпийские игры превратились в коммерческую 
деятельность».
Самаранч собирался что-то сказать, но его секретарь вернулся с 
квитанцией о пожертвовании, и Фэн Юй ушел, не дав Самаранчу возможности 
объяснить.
Вскоре после ухода Фэн Юя несколько репортеров пришли взять интервью у
 Самаранча. Они хотят услышать, что Международный олимпийский комитет 
скажет по поводу инцидента со взрывом и арестованного подозреваемого.
Гнев Самаранча немедленно взорвался! Он хотел многое сказать раньше, но Фэн Юй ушел. Теперь он больше не мог сдерживаться!
«Мои взгляды? Вы говорите о том, кто арестован? Все могут сказать, 
что этот человек не является подозреваемым! Как такое может произойти во
 время Олимпийских игр? Я очень разочарован безопасностью Атланты! Это 
мое мнение!»
Ответ Самаранча был расценен как мягкий, поскольку он не критиковал правительство США и упомянул только Атланту.
Репортер был шокирован, услышав ответ Самаранча. Самаранч сказал, что арестованный не является настоящим террористом?
«Игры этого года побили много рекордов. Довольны ли вы Олимпийскими играми этого года?» Репортер быстро меняет тему.
«Довольны? После инцидента со взрывом вы хотите знать, доволен ли я?
Если вы находитесь на моем месте, довольны ли вы? Если вы 
действительно хотите, чтобы я ответил, то моим ответом может быть только
 полное разочарование! Я сейчас не в настроении давать интервью. Один 
филантроп только что пожертвовал 10 миллионов долларов США жертвам 
бомбардировки, а у меня много работы». Самаранч встал и ушел. Он не 
хотел говорить ни слова с этим репортером!
Репортер был шокирован вспышкой Самаранча. Полное разочарование?!
Это определенно завтрашние заголовки!!!
Хуан Антонио Самаранч

    
  





  


  

    
      «Президент Международного олимпийского комитета г-н Самаранч заявил, 
что он полностью разочарован Олимпийскими играми этого года!»
«Президент Международного олимпийского комитета заявил, что арестованный подозреваемый не является настоящим подозреваемым!»
«ФБР арестовало не того человека, и все об этом знают!»
«СМИ задаются вопросом: Как США, такая опасная страна, может принимать Олимпийские игры?»
«Президент Клинтон верит, что ФБР скоро даст ответы!».
……
Фэн Юй смотрел на газеты, лежащие перед ним, а ЖК-телевизор на стене 
передавал новости. Все новости были связаны с Олимпийскими играми, и 
большинство из них касались инцидента со взрывом в Олимпийском парке.
Самаранч должен быть в ярости, чтобы говорить такие вещи. Это было как пощечина правительству США!
Если бы вы все взяли этого телекомментатора под стражу сразу после 
того, как он сказал эти слова, я, возможно, простил бы вас всех.
Но кто просил вас игнорировать эти слова и сосредоточиться на 
зарабатывании денег? Фэн Юй многого добился благодаря этому инциденту. 
Он получил Уилсона, чтобы заставить людей создавать слухи, а Кириленко 
также помог запятнать репутацию правительства США.
Кириленко вызвался сделать это, так как не хотел упустить возможность
 опозорить США на международном уровне. Это было лучше, чем подарить ему
 2 бутылки водки и женщин!
Кириленко даже связался со своими друзьями в Европе, чтобы помочь 
раздуть это дело. Все его друзья были влиятельными в своих странах и 
выступали против правительства США!
Некоторые считали, что их поступок недостаточно значителен, и хотели,
 чтобы Международный олимпийский комитет запретил США проводить будущие 
Олимпийские игры! Конечно, все знали, что этого не произойдет, так как 
Олимпийские игры делают акцент на взаимопонимании, дружбе, солидарности и
 честной игре! Международный комитет не запретит ни одной стране 
участвовать в Олимпийских играх.
Цель Олимпийских игр — внести вклад в построение мирного и лучшего 
мира путем воспитания молодежи через спорт, практикуемый без какой-либо 
дискриминации!
Фэн Юй использовал это для нападок на США и заявил, что США дискриминируют других, и этот телекомментатор — тому пример!
Неужели США искренне отстаивают ценности и дух Олимпийских игр? Они 
только что арестовали кого-то и заявили, что этот человек — 
подозреваемый во взрыве. Очевидно, что это попытка прикрытия. США 
выступают за мир? Они развязывают войны, имеют множество авианосцев и 
ядерное оружие, вторгаются в страны. Как США могут принимать Олимпийские
 игры?!
Честно говоря, Олимпийские игры в этом году были действительно 
провальными. Организаторы устроили беспорядок, отсутствие безопасности, 
чрезмерная коммерциализация и т.д…….
Клинтон бросил пульт дистанционного управления в телевизор. Все СМИ 
критиковали правительство США и организационный комитет! Это несчастный 
случай, а США — жертва!
Кроме того, Олимпийские игры все еще продолжаются, и многие рекорды 
были побиты. Многие страны завоевали медали, и почему СМИ не сообщают об
 этом?
Эти маленькие страны осмеливаются критиковать США? Кто дал им смелость сделать это?
Этот год был последним годом полномочий президента Клинтона, и он с 
нетерпением ждет нового срока. Он должен дать американцам уверенность в 
своем лидерстве. За время его правления экономика США развивалась 
хорошо, но этого было недостаточно, чтобы компенсировать этот промах! Но
 Клинтон был беспомощен в этом инциденте, так как подобное произошло в 
США. Многие люди задавали вопросы и требовали ответов от ФБР за арест 
этого «подозреваемого».
Если даже американцы считают, что это был неправомерный арест, а он 
до сих пор не вышел к ним навстречу, как он может возобновить свой срок?
Сейчас рейтинг одобрения Клинтона впервые упал ниже 50%, и это не 
очень хороший знак для него. Советник Клинтона сказал ему, что он должен
 выйти вперед, чтобы извиниться и дать ответ общественности и миру.
Конечно, он должен был переложить вину на других и не брать всю ответственность на себя!
Советники Клинтона быстро нашли, кого сделать козлом отпущения. Его 
политический соперник, кандидат в президенты Боб, был близок к одному из
 организаторов Олимпийских игр, компании Pepsi, и выступал в ток-шоу 
этого телеканала. Он был идеальным козлом отпущения!
……
Фэн Юй был потрясен, увидев, как президент Клинтон извиняется от 
имени правительства США по телевидению! Кроме того, он извинился за 
комментарии, сделанные тем телекомментатором в адрес Китая.
Черт! В предыдущей жизни Фэн Юй извинился губернатор штата Атланта. В
 этой жизни этот инцидент вышел из-под контроля. «Фэн Юй, это президент 
США? Он извиняется перед нашей страной?!» в шоке спросила Ли На. «Да. Он
 извиняется за инцидент с бомбардировкой и за комментарии комментатора. 
Подождите… он перекладывает вину на кого-то другого!» Фэн Юй понял, что 
происходит. Какие извинения? Клинтон использует этот инцидент, чтобы 
напасть на своего соперника!
Клинтон переложил вину на Боба. Хотя это не очень хороший ход, он полезен.
Многие страны прекратили критику в адрес США после извинений 
Клинтона, а в США американцы начали показывать пальцем на Боба, как 
будто это он спланировал инцидент.
Фэн Юй вздохнул. Действия Клинтона разрушили репутацию Боба. Ему 
очень не повезло, ведь он уже в 4-й раз участвует в президентской гонке.
 Он проиграл в трех предыдущих попытках и проиграет в этот раз!
Если бы Клинтон не отреагировал достаточно быстро и не переложил вину
 на Боба, он мог бы проиграть предстоящие выборы, и история изменилась 
бы. Фэн Юй почувствовал облегчение и разочарование одновременно. Ему 
стало легче от того, что события в мире не изменятся, и он все еще может
 использовать свои воспоминания из прошлой жизни. Но он разочарован тем,
 что не сможет получить опыт, который помешает кому-то стать 
президентом!
С нынешним богатством Фэн Юя, даже если мир будет развиваться не в 
соответствии с историей, он все равно сможет стать самым богатым 
человеком в мире, так как у него все равно лучше, чем у остальных!
Фэн Юй потратил более 20 миллионов долларов на этот инцидент, но он 
смог посрамить США, и он чувствовал, что это… это того стоило!

    
  





  


  

    
      «Я думал, ты предпочитаешь баскетбол. Почему мы сегодня смотрим футбол?» Фэн Юй потащил Ли На на футбольный матч.
«Этот матч интересный. Многие из игроков подписаны моими компаниями, чтобы стать нашими пресс-секретарями». Фэн Юй улыбнулся.
«Это команда Бразилии? Это Роналдо? Я слышал о нем. Это вы его 
подписали?» Ли Напойнт посмотрел на Карлоса и спросил. «Это Роберто 
Карлос, а это Савио. Тот игрок рядом с ним — Жуниньо, а тот лысый игрок —
 Роналдо». Фэн Юй объяснил Ли На.
«Ты подписал их всех?»
«Эти 4 игрока — суперзвезды футбола. Но я не подписывал ни одного из 
них!». «А? Почему ты их не подписал? Кого же ты тогда подписал?» Ли На 
было любопытно. Эти 4 бразильца — лучшие игроки в спорте, а Фэн Юй не 
подписал их? «Я подписал несколько чернокожих игроков из другой команды.
 Вот… этого игрока зовут Кану, а этого — Рашиди Екини. Прозвище этого 
игрока — «Джей-Джей», а зовут его Окоча. Вон тот игрок, жонглирующий 
мячом, — Виктор Икпеба, а это Сандей Олисе. Вон тот игрок — Амокачи». 
Фэн Юй указал на нескольких нигерийских игроков и представил их Ли На.
Кроме Окочи и Екини, у Фэн Юя не было никакого впечатления о других 
игроках. Но эти игроки будут в центре внимания во время Олимпийских игр 
этого года. Что еще важнее, они стоят недорого.
Фэн Юйвэнь предложил Окоче долгосрочный рекламный контракт, потому 
что в будущем он станет лучшим африканским футболистом и известен во 
всей Европе.
Да. Он также самый симпатичный африканский игрок в команде. «Все 
африканцы? Вы собираетесь продавать свою продукцию африканцам?» спросил 
Ли На.
«Хахаха… В Европе тоже много африканцев, и эти игроки станут для 
многих кумирами. Хотя бразильская команда сильна, все они известные 
футболисты, и у них будут проблемы с командной работой!» Фэн Юй 
рассмеялся.
После начала матча Бразилия вышла вперед. Ли На посмотрел на Фэн Юя и сказал. «Игроки, которых ты подписал, проигрывают».
Она считает, что бразильская команда играет лучше, чем нигерийская. 
«Матч еще не закончен». Фэн Юй немного волновалась. Что если история 
изменится и Бразилия выиграет этот матч? Если Нигерия проиграет этот 
матч, все инвестиции Фэн Юй будут бессмысленными. Кроме Окочи, все 
остальные игроки не стали суперзвездами в будущем. Они были обычными 
игроками. ……
«Хахаха, Бразилия ведет 1:0. Бразилия должна выиграть Олимпийские 
игры в этом году. Они выставили лучших игроков в истории, а Нигерия 
проиграла Бразилии в предварительном турнире. Они должны выиграть этот 
матч, и я слышал, что компания MBL подписала контракт с несколькими 
нигерийскими игроками на поставку китайских напитков». Вице-президент по
 продажам компании Pepsi смотрел матч и разговаривал с людьми рядом с 
ним.
«Да. Каких футбольных звезд они могут нанять с их активами? Из 
баскетболистов они подписали только Пэйтона из «Суперсоникс». Я слышал, 
что они использовали все свои связи и потратили 1,2 миллиона долларов в 
год в течение двух лет. В футболе они подписали всего несколько 
нигерийских игроков. Неужели они думали, что Нигерия выйдет в финал? Я 
думаю, Нигерия может даже не получить бронзу!». Окафор, ответственный за
 североамериканский рынок компании Pepsi, сказал. «О, Консейсао снова 
забил!».
……
Ли На увидела, как изменилось лицо Фэн Юя, и тоже забеспокоилась. 
Первый тайм закончился, и счет стал 3:1. Хотя она не разбиралась в 
футболе, она знала, что бразильская команда более агрессивна и искусна. 
Фэн Юй взял себя в руки и сказал себе в сердце. «Нигерия победит. Они 
выиграют во втором тайме».
Опыт Фэн Юя в рыночной торговле бесполезен в футбольных матчах. Как 
только история изменится, он проиграет, и он никак не сможет изменить 
результат. Он не может войти в игру и играть за Нигерию, в конце концов.
 Тогда Нигерия проиграет еще быстрее!
«А? Разве это не бразильский игрок? Почему он забил против своей собственной команды?» Ли На взяла Фэн Юя за руку и спросила.
Карлос только что забил собственный гол!
Появился собственный гол Карлоса, и история не изменилась! Фэн Юй 
вновь обрел уверенность и объяснил Ли На. «Это называется собственный 
гол. Нигерия выиграет!»
Ли На ничего не понял. Нигерия все еще проигрывала, и почему Фэн Юй был так уверен в их победе?
Когда матч был почти окончен, Нигерия забила еще один гол, и счет стал 3:3!
Судья дал свисток на перерыв, и Ли На спросила. «Считается ли это 
ничьей? Будут ли они теперь бить перед воротами?». Фэн Юй хлопнул себя 
по лбу. «Это называется серия пенальти. Но впереди еще 30 минут 
дополнительного времени. Серия пенальти будет, если игра закончится 
вничью после дополнительного времени».
……
Немногочисленные руководители компании Pepsi были мрачны. Что 
случилось с бразильской командой? Они хорошо играли в первом тайме, а во
 втором их догнали нигерийцы. И о чем только думает этот идиот Карлос? К
 счастью, еще есть дополнительное время, и Бразилия все еще может 
победить. Если бы игра закончилась серией пенальти, никто не смог бы 
предсказать итоговый счет!
Но матч прошел не так, как ожидало высшее руководство компании Pepsi.
 Через несколько минут после начала дополнительного времени Окоча 
перехватил пас бразильца в центре поля и послал длинный мяч вперед. Кану
 подхватил мяч и ударом ноги поразил ворота бразильцев!
Нигерия ведет со счетом 4:3, и этот счет сохраняется до конца матча.
До начала матча никто не ожидал, что эта африканская команда сможет 
обыграть сильнейшую команду Олимпийских игр этого года. Как такое 
возможно?!
Авария!
Вице-президент компании Pepsi бросил бутылку Pepsi на пол. Он 
пригласил много людей посмотреть этот матч вместе с ним и ожидал, что 
Бразилия победит. Компания Pepsi подписала контракт со многими 
бразильскими игроками на рекламу своих напитков и ожидала, что они 
увеличат продажи Pepsi. Многие азиаты любят смотреть футбол, и эти 
игроки помогут Pepsi укрепить свои позиции в Азии и попытаться 
проникнуть на китайский рынок. Но все это произойдет не сейчас.
Вице-президент Pepsi по продажам не ожидал, что всемогущая бразильская команда проиграет неизвестной команде Нигерии!
Еще больше его взбесило то, что все представители, подписанные компанией BML, были из этой команды-победительницы!
Теперь ему остается только молиться, чтобы Бразилия выиграла 
бронзовую медаль, а Нигерия проиграла в финале. Нигерия не должна занять
 первое место в этом турнире, поскольку Pepsi все еще может зависеть от 
аргентинских игроков, которых они подписали, чтобы помочь им продвигать 
свою продукцию.
Если Нигерия выиграет золотую медаль, продажи китайских напитков 
возрастут! Но это абсолютно невозможно! Нигерии может повезти выиграть 
Бразилию, но они никогда не смогут победить Аргентину!
Как может бразильская команда проиграть Нигерии? Что случилось?
Фэн Юй взял Ли На за руку и покинул стадион в окружении 8 
телохранителей. Я сообщу вам, Pepsi, кто из представителей Pepsi лучше 
играет в футбол в следующем матче!!!
Футбольные команды на летних Олимпийских играх 1996 года

    
  





  


  

    
      «Эта африканская команда действительно выиграла? Почему некоторые зрители ругаются?» тихо спросил Ли На.
«Эти люди должны были сделать ставки на Бразилию, а выиграла Нигерия.
 Теперь все их билеты не стоят ничего. Как они могут быть счастливы?» 
объяснил Фэн Юй.
«Вы тоже делали ставки?» с любопытством спросила Ли На.
«Немного. Если бы я не делал никаких ставок, выплата Нигерии была бы в
 несколько раз выше». Жаль, что существует ограничение на количество 
ставок, которые может делать Фэн Юй. В противном случае доходность будет
 выше, чем при торговле фьючерсами.
Фэн Юй также делал ставки на то, что Нигерия выиграет золотую медаль.
 В США многие лотерейные компании позволяют людям делать отдельные 
ставки. Дун Сюэбин сделал несколько ставок, и если он выиграет, то 
получит несколько сотен миллионов долларов США. Эти лотерейные компании 
должны были постоянно приносить убытки.
Фэн Юй никогда не думал зарабатывать на ставках и покупал билеты для 
развлечения. Он говорил многим людям, что Нигерия выиграет финал, но 
никто ему не верил. Даже Камеда Масао, который относился к Фэн Юю как к 
богу, не верил ему. Единственным человеком, который верил Фэн Юю, был 
Кириленко.
Кириленко сделал огромную ставку на победу Нигерии в турнире в 
лотерейных компаниях Европы, и все его друзья смеялись над ним. Как 
африканская команда может занять первое место?
Но теперь многие не были так уверены. Нигерия выступила гораздо лучше, чем ожидалось!
Во время матча за третье место зрителей было меньше, и некоторые из 
них насмехались над бразильской командой. Хотя Бразилия победила 
Португалию 5:0 в том матче, их все равно назвали неудачниками.
Перед началом Олимпийских игр бразильская команда хвасталась, что получит золотую медаль. Но теперь они стали посмешищем. ……
Начался финальный матч, и Фэн Юй не пошел на стадион. Там было 
слишком много народу, да и погода была слишком жаркой. Лучше было 
смотреть прямую трансляцию в комфортных домашних условиях. У Фэн Юя дома
 был проектор, а его дом был полностью кондиционирован. «Господин 
Кириленко, попробуйте фрукты».
Ли Напл поставила на стол вымытые фрукты для Кириленко, которая пришла посмотреть матч с Фэн Юем.
«Фэн, тебе так повезло, что рядом с тобой такая красивая девушка». засмеялся Кириленко.
Ли На покраснела, села рядом с Фэн Юем и угостила его апельсинами. 
«Ты… Почему ты не женишься? Тебе уже за тридцать». Фэн Юй посмотрел на 
Кириленко. «Скоро. Мой отец сделал последнее предупреждение, и я должен 
жениться не позднее следующего года». Кириленко ворчал.
«Политический брак?» Фэн Юй спросил, что семья Кириленко, скорее всего, выберет кого-то из схожего с ним окружения.
Кириленко кивнул. «Да. Давайте не будем об этом говорить». Матч уже 
начался. В этот раз я послушал вас и сделал большую ставку на Нигерию. 
Если они станут чемпионами, я получу огромную выплату!».
Кириленко был не против, даже если Нигерия проиграет, ведь он ставил 
на Нигерию, выходящую в четверку сильнейших, и получил прибыль!
«Давайте посмотрим матч.» ответил Фэн Юй. Он уже давно не испытывал волнения и нервозности, и ему нравится это чувство.
……
«Лопес прошел через защиту и забил! Я знал это. Нигерия не выиграет. 
Этот китайский альянс с напитками никогда нас не победит. Окончательным 
победителем будем мы, Pepsi!». Заместитель генерального директора Pepsi,
 Круз, сжал кулак.
Остальные члены высшего руководства Pepsi, особенно человек, 
отвечающий за подписание пресс-релизов, одобрительно закивали. Этот гол 
повысит коммерческую ценность Лопеса, и их контракт с ним того стоит!
Но через некоторое время нигерийский футболист Бабаярос забил гол. 
Круз затянулся сигарой и почувствовал неладное. Неужели сборная 
Аргентины тоже проиграет этим африканцам?
Перед перерывом аргентинец Креспо забил гол головой. 2:1, и Аргентина снова вышла вперед.
Круз почувствовал облегчение, так как Аргентина все же более сильная 
команда. Предстоящая маркетинговая кампания Pepsi будет посвящена 
футбольной сборной Олимпийских игр. На плакатах будут изображены все 
бомбардиры!
Футбол можно назвать самым популярным видом спорта в мире, и, 
используя звезд футбола для рекламы своей продукции, продажи Pepsi 
неизбежно возрастут. Им не составит труда потеснить китайские напитки и 
даже победить Coca-Cola в некоторых регионах!
Coca-Cola подписывала контракты со спринтерами и баскетболистами. Но 
эти спортсмены не были столь влиятельны, как звезды футбола. Матчи с их 
участием транслировались по всему миру и имели высокие рейтинги!
……
«А-а-а… Какого черта эти н***еры делают? Как они могут позволить аргентинцам снова выйти вперед?!» негодовал Кириленко.
К счастью, в доме их было всего трое, и если бы телохранители Фэн Юя 
услышали его, могли бы возникнуть проблемы. В конце концов, большинство 
телохранителей Фэн Юя — чернокожие.
«Не волнуйтесь. Нигерия вернется. Посмотри на их предыдущие матчи». Фэн Юй медленно ответил.
«Я не смотрел их предыдущие матчи. Получится ли у них ничья?» 
Кириленко был взволнован. Раз Фэн Юй так сказал, значит, ничего 
страшного не произойдет.
Фэн Юй замолчал и молча наблюдал за матчем. Кириленко сел рядом с ним
 и сделал большой глоток водки. Большинство людей во время просмотра 
футбольных матчей пьют пиво, но Кириленко пил водку! Через некоторое 
время Кириленко вскочил. «Фэн! Ты это видел? Они забили!!! Это ничья!»
«Видел. Садись. Почему ты так взволнован?» Фэн Юй тоже был очень 
взволнован. Амокачи тоже должен быть на рекламном плакате! Через 
некоторое время Аргентина забила гол, но Нигерия сравняла счет в течение
 5 минут. Счет был 3:3 до последней минуты, и Кириленко был неспокоен. 
Неужели этот матч снова перейдет в дополнительное время?
«Эх… этот парень прошел мимо защиты и забил! Мы выиграли!!! Фенг! Мы 
выиграли!!!» ревел Кириленко и прыгал вверх-вниз, как ребенок.
Матч закончился, и Нигерия выиграла золотой медаль!
……
Бах!
«Что не так с этим рефери? Как это может быть не офсайд?! Кто может 
засчитать этот гол?!» Круз стучал по столу, ругаясь. Остальные 
сотрудники «Пепси» не осмелились поднять шум.
Проигрыш. Аргентина проигрывает этой африканской команде.
Перед началом соревнований кто мог ожидать, что Нигерия станет чемпионом? Даже нигерийцы не ожидали такого результата.
Не только Аргентина проиграла матч. Все представители Pepsi проиграли
 каким-то африканским спортсменам, которых никто и не думал подписывать.
Pepsi зря потратила их гонорары!
……
Фэн Юй почувствовал облегчение. Нигерия действительно выиграла! 
Компания MBL подписала всю команду Нигерии, и китайский альянс 
производителей напитков одержал крупную победу!

    
  





  


  

    
      «Пейте Цили, повышайте выносливость, как ахамп! Хун Гуань Цили! Создан для спортсменов!»
«Цзяньлибао увеличивает вашу энергию!»
«Освежает! Выбор чемпиона!»
«Чайный напиток Lehaha. Утоляет жажду!»
«Чайный напиток Цзяньлибао. Давайте творить чудеса вместе!».
……
Реклама китайских напитков появилась на телевидении, в газетах, на 
рекламных щитах и т.д. в Европе, США, Африке, Азии и многих других 
странах. Количество рекламы удивило двух гигантов по производству 
напитков.
Сколько будет стоить реклама? Сколько бутылок или банок китайские 
напитки должны продать, чтобы окупить эти затраты? Они даже 
рекламируются в Африке? Сколько людей в Африке могут позволить себе пить
 эти напитки?».
Да. Эта рекламная кампания обошлась более чем в 100 миллионов 
долларов США и продлится 1 год. Lehaha, Jianlibao и другие компании, 
входящие в альянс, не будут получать прибыль от зарубежного рынка в 
течение следующих двух лет.
У Jianlibao ситуация немного лучше, так как у нее есть определенная 
известность бренда в США и Юго-Восточной Азии. Но Lehaha — новичок на 
зарубежном рынке. Хотя Фэн Юй успешно разместил продукцию Lehaha в 
супермаркетах, на тот момент она все еще приносила убытки.
В то время прибыль этих двух компаний составляла не более 1 миллиона 
долларов США, а деньги, вложенные в маркетинг, были больше, чем прибыль.
 Что касается Hui Yuen, Le Bashi, Coconut Tree и т.д., то все они были в
 минусе.
Но продажи китайских напитков росли, и все верят, что следующий год 
будет лучше, так как узнаваемость их бренда будет выше и у них будет 
группа постоянных клиентов. В это время все компании не были настроены 
оптимистично и считали, что прибыль за рубежом не превысит 20 миллионов 
долларов США.
Но теперь Фэн Юй неожиданно для двух своих компаний вложил 100 
миллионов долларов США в рекламу, и руководители обеих компаний все же 
согласились на это.
Каждой компании придется заплатить по 50 миллионов долларов США, что 
для обычной компании является астрономической суммой. Но топ-менеджмент 
обеих компаний все еще улыбался.
Заводы по розливу, приобретенные Фэн Юем и Фу Гуанцзэном, начали 
работу и в настоящее время производят продукцию для Lehaha и Jianlibao. 
Эти заводы берут базовую плату и процент от прибыли. Это означает, что 
если у этих двух компаний не будет прибыли, то фабрики получат только 
основную плату. Фэн Юй и Фу Гуанчжэн не дураки, и после анализа рынка 
они пришли к выводу, что чудесная победа команды Nigerianteam поможет 
стимулировать продажи, если будет достаточно рекламы. Напиток не 
является предметом первой необходимости, и если потребители любят 
определенную марку напитка, они редко переходят на другие марки.
Например, если кто-то привык пить кока-колу, он не станет пить пепси, несмотря на то, что вкус обеих кол очень похож.
Самое главное сейчас — дать потребителям попробовать и создать 
клиентскую базу. После того как потребители привыкнут к их продукции, 
китайские напитки увеличат свою долю рынка.
В настоящее время Jianlibao и Lehaha не входят в десятку лучших 
брендов напитков в мире, но после года агрессивного маркетинга они 
должны войти в пятерку лучших.
Когда потребители привыкнут к напитку, они будут придерживаться 
знакомого бренда, когда захотят купить бутылку напитка в магазине. 
Сейчас Фэн Юй хочет повысить узнаваемость бренда этих двух компаний и 
получить долю рынка. Как только они получат долю рынка, их продажи 
увеличатся и окупятся их инвестиции.
Это всего 100 миллионов долларов США, и если обеим компаниям удастся 
увеличить свою долю на рынке до 1%, то в будущем они вернут затраты на 
рекламу.
Но они точно не увидят никакой прибыли ни в этом, ни в следующем году. Но прибыль будет получена уже на третий год!
Напитки не являются какими-то высокотехнологичными продуктами, и два 
гиганта владеют более чем 50% доли мирового рынка. Если Фэн Юй будет 
придерживаться традиционных стратегий продаж, ему будет практически 
невозможно повысить узнаваемость бренда и увеличить продажи своей 
компании.
Это экстремальная стратегия, но она полезна.
Другие компании не будут использовать эту стратегию, поскольку для нее нужны хорошие послы бренда.
Успех рекламы во многом зависит от пресс-секретаря и слогана бренда. 
Увеличение количества рекламы само по себе может не принести успеха. ……
«Что вы сказали? Вся сборная Нигерии по футболу, включая тренера, 
подписала контракты с китайской компанией? О чем вы все думали, когда я 
попросил вас выбрать спортсменов в качестве наших представителей? Почему
 вы выбрали этих неудачников?». прорычал Круз. Его подчиненные молчали и
 в душе роптали. Вы же сами хотели этих игроков, и кто мог ожидать, что 
они проиграют этот чемпионат?
Даже лотерейные компании не ожидали, что Нигерия выиграет. Многие из 
них понесли большие убытки, так как кто-то сделал большую ставку на то, 
что Нигерия выиграет золотую медаль!
Даже эти профессиональные компании не ожидали победы Нигерии, не говоря уже о нас.
«Мы можем сделать рекламу, используя другие данные этих игроков. Например, их результат на Евро».
«В этом году проходят Олимпийские игры, и как бы мы ни рекламировали,
 они все равно являются одними из участников игр! Им нужно только 
рекламировать своих представителей как олимпийских чемпионов, и они 
затмят нас! Не зацикливайтесь на наших футболистах и используйте золотых
 медалистов из других видов спорта!»
«Мистер Круз, я должен сообщить вам еще об одном вопросе. Эти 
китайские напитки увеличили свою рекламу, используя чемпионов 
Олимпийских игр. Я слышал, что некоторые крупные супермаркеты увеличили 
свои заказы, и многие обычные магазины также начали продавать их 
продукцию!»
Круз был потрясен. Продажи китайских напитков выросли благодаря 
супермаркетам, и если их продукция начала появляться в розничных 
магазинах, значит, большинство потребителей приняли ее.
Но как такое возможно? Эти напитки только недавно вышли на западный 
рынок. Как они могут открывать розничные магазины? Даже если реклама 
окажется эффективной, результаты не проявятся так быстро, ведь 
агрессивная рекламная кампания только началась.
«
В прошлом они обращались к этим мелким розничным торговцам и до сих 
пор проводят привлекательные рекламные акции, такие как розыгрыши 
призов. Теперь их счастливые призы включают постеры нигерийской 
футбольной команды, автографы и т.д., и многие футбольные фанаты готовы 
покупать их продукцию, чтобы попытаться выиграть эти призы».
«Почему я не знаю, что они связались с этими ритейлерами? Какого черта вы все делаете?! Убирайтесь! Убирайтесь с глаз моих!»
После того как Круз успокоился, он поднял трубку. Похоже, ему снова придется объединить усилия с Coca-Cola!

    
  





  


  

    
      Олимпийские игры закончились, и впервые в истории Самаранч не сказал:
 «В этом году игра удалась» во время церемонии закрытия. Его речь была 
короткой и показывала его недовольство произошедшим.
В этом году команда Китая на Олимпийских играх завоевала 17 золотых 
медалей, 21 серебряную и 12 бронзовых медалей. Кроме результата Ван 
Цзюнься на дистанции 10 000 метров, который отличался от предыдущего 
результата Фэн Юя, изменений не было. Общее количество медалей 
по-прежнему 50, и Китай занимает 4-е место, уступая США, России и 
Германии. Это был их лучший результат в истории, и все китайские 
спортсмены были вне себя от счастья.
«Менеджер Фенг, позвоните мне, когда вернетесь. Мы должны выпить 
вместе». Руководитель команды, Ма Тао, крепко пожал руку Фэн Юю.
Китайские спортсмены сели на самолет и вернутся обратно тем же рейсом.
«Хахаха… Обязательно». Фэн Юй отправился отправить спортсменов, 
потому что Ли На полетит с ними обратно тем же рейсом. Некоторые 
китайские спортсмены вернулись первыми, а остальные спортсмены выступали
 позже. Многие спортсменки с завистью смотрели на Ли На.
Ли На красива, у нее богатый парень. Посмотрите на ее одежду, ее 
сумочка стоит больше, чем их годовая зарплата. В этом году на 
Олимпийских играх американцы, особенно организаторы, получили огромную 
прибыль. Фэн Юй тоже много выиграл от Олимпийских игр. Кроме выигрышей 
от лотерейных компаний, ему удалось продвинуть все свои бренды.
Остальные китайские бренды напитков также выиграли от агрессивной 
рекламы Lehaha и Jianlibao. В конце концов, их продукция оказалась на 
одной полке с ними.
Кроме того, автомобили Songjiang Motors начали выходить на рынок США.
 Фэн Юй передал продажи Кириленко. Продажи бренда Wind and Rain, Aiwa и 
других брендов Фэн Юя выросли благодаря играм этого года. Что еще более 
важно, повысилась узнаваемость всех брендов.
Даже компания «Шестое чувство» успешно приобрела этот телеканал.
Когда Пол Аллен узнал, что телестанция будет преобразована в канал 
для взрослых, он быстро продал свои акции компании «Шестое чувство», так
 как не хочет запятнать свою репутацию.
Пол Аллен — босс технологической компании и не хочет, чтобы его 
называли боссом порноканала. Его гордость не позволит этого сделать. К 
счастью, он купил акции телеканала по низким ценам и после продажи 
«Шестого чувства» не понес никаких убытков.
Из-за этого инцидента ненависть Пола Аллена к Фэн Юю усилилась. Но 
Фэн Юй не может ему помешать, так как они не были друзьями с самого 
начала. Фэн Юй вернулся в Нью-Йорк, чтобы следить за продажами Songjiang
 Motors. Он нанял Ван Цзюнься для рекламы своих автомобилей и снял 
рекламный ролик. Режиссер здесь очень искусный. Ван Цзюнься не знает, 
как водить машину, и режиссер заставил Ван Цзюнься гонять на восточном 
олене Songjiang пешком и снял это как «Форсаж».
Заказы на Songjiang Oriental Deer увеличиваются, и Фэн Юй был 
доволен. Хотя большая часть прибыли доставалась дистрибьюторам, все 
больше людей узнавали об этой марке. Еще через год-два он бросит 
дистрибьюторов, когда узнаваемость бренда достигнет определенного 
уровня.
После напряженной работы в течение нескольких дней у Фэн Юя наконец 
появилось время отдохнуть, и ему позвонил Чжун Цинсянь и сообщил, что 
два гиганта Cola начали агрессивную рекламу в Китае. Эти два гиганта не 
могли размещать рекламу на CCTV, поэтому они нацелились на 
провинциальные телестанции, автобусные остановки, торговые центры и 
людные места. Что еще более интересно, рекламные ролики обеих компаний 
были практически идентичны, и, похоже, они обсудили это заранее.
Кроме того, это масштабная маркетинговая кампания, и их реклама повсюду.
Фэн Юй нахмурился. Эти две компании серьезно настроены выйти на 
китайский рынок, чтобы напасть на родные места Китайского союза 
производителей напитков.
Теперь Lehaha и другим компаниям пришлось переключить свое внимание 
на защиту своей территории, и серия Refreshing компании Lehaha 
пострадала больше всего.
Lehaha понесет самые значительные убытки, если двум компаниям по 
производству колы удастся захватить долю китайского рынка. «Менеджер 
Фенг, мы решили увеличить частоту нашей рекламы в Китае, и после того, 
как мы наладим каналы сбыта, я уверен, что смогу подавить их. Однако мне
 нужна помощь Цзяньлибао и остальных компаний». Чжун Цинсянь сказал.
«Подавить их недостаточно! Я хочу победить их! Мы выходим на рынок 
США, а они нападают на нашу территорию? Что это значит? Предупреждение 
для нас?»
Фэн Юй знал, что если они переключат свое внимание на китайский рынок
 и переведут свои средства обратно в Китай, их планы по выходу на 
международный рынок будут нарушены. Это и есть стратегия «Осадить Вэя, 
чтобы спасти Чжао»!
Но две компании Cola преуменьшили значение альянса по производству 
напитков. Не забывайте, что Фэн Юй и остальные компании являются членами
 Ассоциации производителей напитков, и они могут использовать другие 
средства, чтобы дать понять этим американским компаниям, кто в Китае 
хозяин!
Мне нужен зарубежный рынок, и вам всем не позволено трогать мой китайский рынок!
……
«Что вы сказали? Наши дистрибьюторы теперь не продают наши напитки 
Pepsi? Почему?» Ответственный в Китае, менеджер Чжао, был шокирован. «Я 
тоже не знаю. Контракт, который мы с ними подписали, очень гибкий, 
потому что мы хотели как можно скорее наладить каналы сбыта. Теперь мы 
ничего не можем сделать, если они не собираются заказывать больше 
товаров». Заместитель управляющего ответил
«Тогда почему вы не ищете новых дистрибьюторов? Наша рекламная 
кампания настолько агрессивна, а ни один дистрибьютор не хочет продавать
 нашу продукцию?»
«Я пытался, но эти дистрибьюторы просят слишком много. Если мы будем следовать их условиям, то понесем убытки!»
«Что происходит? Сколько дистрибьюторов не хотят продавать нашу продукцию?».
«Все».
«Что? Все?!» Менеджер Чжао вскочил. Как такое возможно?
Почему все дистрибьюторы не продают свою продукцию? Наверное, они сговорились против нас.
«Это правда. Они должны были обсудить это раньше, и это делается для 
того, чтобы заставить нас увеличить их льготы. Я ничего не могу 
поделать». Он также недоумевает, почему эти дистрибьюторы так поступают с
 ними. «Эти дистрибьюторы продают другие напитки?» спросил менеджер 
Чжао. «А… Они продают Jianlibao, Lehaha, Coca-Cola и т.д., но те не 
соглашаются на их условия!»
Менеджер Чжао понял, что происходит. Эти бренды объединили свои силы против них.
«Кока-Кола? Дистрибьюторы все еще продают продукцию Coca-Cola? 
Неужели дистрибьюторы потребовали таких же условий, как и Coca-Cola?»
«Я не уверен. Я позову своих людей, чтобы выяснить это».
Менеджер Чжао потер середину бровей и пожалел, что согласился на эту 
работу. Открыть новый рынок слишком сложно, особенно когда там 
присутствует более одного известного бренда.
Нужно найти решение, иначе все затраты на рекламу будут потрачены впустую. Менеджер Чжао может потерять работу!

    
  





  


  

    
      «Господин Чжун, приятно познакомиться». Менеджер Pepsi Чжао 
поприветствовал Чжун Цинсяня. Он протянул руку для рукопожатия, но Чжун 
Цинсянь сделал вид, что не заметил этого.
Чжун Цинсянь не выдержал и спросил: «Менеджер Чжао? Почему вы так свободно пришли ко мне?».
«Господин Чжун, я тоже из Ханг Чжоу, как и вы. Мы оба из одного родного города, и мне нужна ваша помощь». сказал менеджер Чжао.
Чжун Цинсянь нахмурился. Из Ханг Чжоу? Сколько времени прошло с тех 
пор, как вы вернулись в Ханг Чжоу? Ваш акцент изменился. Нужна моя 
помощь? Трудности, с которыми вы сейчас столкнулись, возникли по моей 
вине!
В Китае в каждой провинции есть всего несколько дистрибьюторов 
напитков, и Чжун Цинсянь, Ли Цзинвэй и боссы других компаний знают их 
всех.
Среди компаний, входящих в альянс, каналы сбыта Lehaha являются 
самыми обширными и имеют дистрибьюторов в каждой провинции. Их товары 
будут немедленно доставлены дистрибьюторам в первый же момент, когда им 
это понадобится.
На этот раз Lehaha, Jianlibao и другие компании добавили новое 
условие в свои контракты с дистрибьюторами. Они хотели предложить 
дистрибьюторам некоторые льготы, но дистрибьюторы должны были установить
 более высокие цены на некитайские напитки, чтобы гарантировать, что эти
 иностранные бренды не получат никакой прибыли.
Например, Pepsi и Coca-Cola — американские бренды, и они не могут 
вступить в Китайскую ассоциацию производителей напитков. Это косвенно 
дискриминирует их, и это законно.
Даже если два гиганта по производству напитков согласятся на жесткие 
условия, установленные дистрибьюторами, Lehaha может подать на них в суд
 за демпинг. Вы продаете свой продукт в убыток, и это считается 
демпингом.
Дистрибьюторы подумали об этом и решили, что сотрудничество с Lehaha 
принесет больше прибыли, так как продукция Lehaha продавалась гораздо 
лучше. Если две компании, производящие колу, хотят работать с ними, они 
должны согласиться на жесткие условия, и дистрибьюторы будут 
зарабатывать больше денег.
Даже если две компании по производству колы не договорятся, их 
потери не будут большими, так как продажи их продукции были не очень 
хорошими.
Кроме того, Lehaha сообщила дистрибьюторам, что серия напитков 
«Освежающий» будет выпускаться в маленькой упаковке из стеклянных 
бутылок, и позволит дистрибьюторам продавать ее. Маленькая упаковка 
увеличит продажи, и доходы дистрибьюторов будут выше. Получив столько 
выгодных условий, дистрибьюторы начинают усложнять жизнь двум компаниям,
 производящим колу. Либо вы платите нам больше, либо ищите другого 
дистрибьютора.
«Менеджер Чжао, поскольку мы оба из одного родного города, дайте мне 
знать, с какими трудностями вы столкнулись, и я помогу, если это будет в
 моих силах». сказал Чжун Цинсянь.
Менеджер Чжао был очень рад. Говорят, что бизнесмены Чжэцзяна самые 
сплоченные, а выходцы из одного родного города, похоже, действуют 
эффективно.
«Господин Чжун, у нас есть несколько заводов по розливу, а вашей 
компании это необходимо. Мы можем сотрудничать и будем помогать вам в 
производстве вашей продукции, а вы в свою очередь поможете нам связаться
 с дистрибьюторами в ваших каналах сбыта». сказал менеджер Чжао.
Чжун Цинсянь потер виски с озабоченным видом. «Ах… Я не могу принять 
решение по этому вопросу… Менеджер Чжао, у вас есть что-нибудь еще?»
Лицо управляющего Чжао изменилось. Черт! Вы только что сказали, что поможете мне, а теперь отказываете мне?!
«Господин Чжун, почему вы не можете принять решение по этому вопросу? Каналы продаж Lehaha — лучшие в Китае».
«Вздох… Вы не можете так говорить. Мы также используем дистрибьюторов
 для продажи нашей продукции. Как насчет этого? Я дам вам список 
дистрибьюторов, и вы сами сможете связаться с ними».
Менеджер Чжао выругался в сердцах. Что толку давать мне список 
дистрибьюторов? У меня и так есть их контакты! Мне нужны только разумные
 условия!
«Господин Чжун, наш Pepsi, хорошо знаком со стратегией продаж 
Coca-Cola. Мы можем сотрудничать против Coca-Cola и в будущем 
контролировать рынок газированных напитков. Вы все можете занять большую
 долю, а мы не против иметь меньшую долю рынка».
Что касается Coca-cola, мы вытесним их с китайского рынка». сказал менеджер Чжао.
Pepsi и Coca-Cola были давними соперниками, и Coca-Cola пыталась подавить Pepsi на всех рынках.
Coca-Cola вышла на китайский рынок раньше, чем Pepsi, но ее продажи 
шли не очень хорошо, а известность бренда была невысокой. Но после того 
как Pepsi вышла на китайский рынок, Coca-Cola усилила свою рекламу, 
чтобы попытаться захватить этот огромный рынок. Но китайцы по-прежнему 
предпочитают «Цзяньлибао», когда речь заходит о шипучих напитках, и 
считают, что вкус у «Колы» странный. После нескольких лет напряженной 
работы компании успешно сформировали группу потребителей, которым 
нравится их продукция, но Lehaha также представила напитки со вкусом 
Cola.
Два гиганта по производству напитков потеряли дар речи, когда поняли,
 что Lehaha, новичок, догнал их, и его продукция продавалась лучше, чем 
их!
Что бы ни делали две компании по производству колы, они не могли 
контролировать китайский рынок, их производственные затраты, 
транспортные расходы, каналы продаж, узнаваемость бренда, маркетинг и 
т.д. проиграли Lehaha.
По масштабам Lehaha не может сравниться с компаниями колы. Но 
штаб-квартиры компаний «кола» не хотели выделять средства своим 
китайским офисам. Без средств, как они собираются продвигать свою 
продукцию? Наконец, их штаб-квартира выделила сумму денег на 
маркетинговый бюджет, и они подумали, что их дни изменятся к лучшему. 
Однако дистрибьюторы начинают объединять усилия, чтобы усложнить им 
жизнь!
Менеджер Чжао обдумал ситуацию и понял, что сотрудничать с Coca-Cola 
бесполезно. Они должны работать с отечественной компанией, чтобы 
проникнуть на рынок. Pepsi использовала эту стратегию при выходе в 
Европу.
Заокеанской державе трудно справиться с местными силами, поэтому разумнее сотрудничать с местными силами.
Чжун Цинсянь на мгновение замешкался, услышав слова менеджера Чжао. 
«Хммм… Мне нужно обсудить с остальными, прежде чем я смогу дать вам 
ответ».
«Mr.
Чжун, мы, компания Pepsi, очень искренне заинтересованы в этом сотрудничестве. Я буду ждать ваших хороших новостей».
Через полчаса после менеджера Чжао в «Лехаха» прибыл ответственный по
 Китаю компании «Кока-Кола». Он сказал то же самое, что и менеджер Чжао.
 Coca-Cola готова сотрудничать с Lehaha против Pepsi.
Но представитель Coca-Cola очень высокомерен, в отличие от менеджера 
Чжао. Он отказывается признать Lehaha лидером китайской индустрии 
напитков и только говорит, что они поделят китайский рынок. Чжун Цинсянь
 принял решение. Если Lehaha будет сотрудничать с кем-то из них, он 
выберет Pepsi. Делить рынок? Это Китай, и неважно, насколько сильна 
Coca-Cola в остальном мире, Lehaha все еще лидирует на этом рынке! 
Конечно, Чжун Цинсянь хочет заполучить китайский рынок в свои руки, и 
было бы лучше, если бы две компании по производству кока-колы ушли с 
китайского рынка. Но он знает, что это невозможно. Китайский рынок 
слишком велик, и все равно найдутся дистрибьюторы, готовые работать с 
ними. Они также могут помочь небольшим дистрибьюторам развиваться.
Но это дорого и займет много времени, прежде чем компании колы смогут
 создать свои собственные каналы сбыта. Исходя из их текущего объема 
продаж, компании колы понесут огромные убытки, если сделают это.
Чжун Цинсянь не мог решить, стоит ли ему сотрудничать с одной из 
компаний, и в конце концов он снял трубку, чтобы позвонить Фэн Юю.
Демпинг (ценовая политика)

    
  





  


  

    
      Фэн Юрэ принял звонок Ли Цзинвэя после того, как закончил телефонный 
разговор с Чжун Цинсянем. Ли Цзинвэй сказал ему, что представители 
Coca-Cola и Pepsi на китайском рынке позвонили ему и попросили о 
сотрудничестве с Цзяньлибао.
Фэн Юй сразу же понял, что условия сотрудничества с Цзяньлибао будут 
такими же, как и с Lehaha. Они просто хотят использовать каналы сбыта и 
дистрибуции «Цзяньлибао», а взамен предложат свои заводы по розливу или 
некоторые рекламные акции.
Это означает, что два завода Cola ищут не только одну компанию для 
сотрудничества. Поскольку они могут искать Lehaha и Jianlibao, они также
 будут искать другие компании, такие как Le Bashi, Zhenzhen, Rising Sun 
Group и т.д.. Если они добьются успеха, то стратегия Фэн Юя по 
использованию каналов распределения провалится.
К счастью, Фэн Юй поговорил с другими компаниями, входящими в альянс по производству напитков, и они должны знать, что делать.
Еще через два месяца наступит осень и начнется непиковый сезон для 
напитков, особенно газированных. К тому времени, независимо от того, 
какую рекламу проводят эти две компании и какие каналы сбыта они 
организуют, она будет неэффективной.
Фенг Юк позвонил Чжун Цинсяню и Ли Цзинвэю и сказал им, чтобы они 
задержали эти две компании и, в то же время, сообщили остальным крупным 
брендам, чтобы они не сотрудничали с ними.
……
Менеджер Чжао был очень рад, когда Чжун Цинсянь предложил ему 
обсудить детали их сотрудничества. Если Pepsi сможет сотрудничать с 
Lehaha, то у них будет сильная дистрибьюторская сеть, и они победят 
Coca-Cola на китайском рынке. После этого Pepsi сможет инвестировать 
больше средств в маркетинг, чтобы увеличить свою долю на рынке. Китай — 
это огромный рынок для них!
Pepsi не боится конкуренции с другими китайскими брендами, за 
исключением Coca-Cola, поскольку масштабы китайских компаний по 
производству напитков далеки от Pepsi и Coca-Cola. Если их головные 
офисы готовы инвестировать в этот рынок, они смогут легко проникнуть на 
него.
Но в штаб-квартире компании Pepsi посчитали, что покупательная 
способность китайских потребителей слишком низка, а экономика Китая все 
еще недостаточно сильна. Даже если они вложат большую сумму денег в 
рекламу, они могут не увидеть отдачи.
Покупательская способность китайских потребителей гораздо ниже, чем в
 такой маленькой стране с меньшим населением, как Япония. Менеджер Чжао 
поспешил в здание Wind and Rain Building в Пекине, но ему сообщили, что 
Чжун Цинсянь накануне вернулся в Ханг Чжоу.
Менеджер Чжао был в ярости, потому что Чжун Цинсянь солгал ему. Он 
немедленно позвонил Чжун Цинсяню, и ему сказали, что штаб-квартира 
Lehaha находится в Ханчжоу. Пекинский офис является лишь филиалом, и 
Чжун Цинсянь забыл сказать ему об этом.
Менеджер Чжао, услышав это, решил, что это его вина, что он не 
уточнил местоположение должным образом, и немедленно заказал билет на 
ближайший рейс в Ханг Чжоу.
После прибытия в Ханг Чжоу Лехаха сообщил ему, что Чжун Цинсянь уехал
 в Цзилинь для подписания контракта с заводом по розливу, который 
приобрела Лехаха, и сегодня не вернется.
Менеджер Чжао несколько дней ждал Чжун Цинсяня в Ханг Чжоу. Но на 3-й
 день Чжун Цинсянь позвонил ему и сказал, что возникли некоторые 
проблемы с контрактом, и он задержится еще на 2 дня. Если менеджеру Чжао
 нужно срочно встретиться с ним, он может поискать его в Цзилине.
Как менеджер Чжао может не волноваться? Впервые Pepsi инвестировала в
 агрессивную рекламу в Китае, но у них нет достаточных каналов 
распространения, и продажи остаются низкими. На него оказывается 
огромное давление, чтобы показать результаты.
Но когда менеджер Чжао приезжает в Цзилинь, Чжун Цинсянь уже вернулся
 в Ханг Чжоу, и он разминулся с ним в аэропорту. Чжун Цинсянь 
утверждает, что у него разрядился аккумулятор телефона, и он не смог его
 оповестить.
Подобным образом Чжун Цяньсянь задержал Pepsi на 10 дней, а 
Цзяньлибао, используя различные причины, задержал представителя 
Coca-Cola примерно на такое же количество дней.
Китайские представители обеих компаний почувствовали, что что-то не так.
Они намеренно тратили свое время, а ведь это время можно было 
использовать для встречи с другими компаниями, производящими напитки. 
Теперь же они оскорбили другие компании и все еще не получили шанс 
встретиться с Чжун Цинсянем и Ли Цзинвэем!
Когда их представители отправились на поиски Ле Баши и других 
компаний, им было отказано. Они обещали начать сотрудничество как можно 
скорее, но заставили эти компании ждать их более 10 дней!
Эти две компании могут быть могущественными в других странах, но в 
Китае они не подходили для этих китайских компаний. Вы хотите 
сотрудничать сейчас? Конечно. Но оно не ограничится китайским рынком. Мы
 хотим сотрудничать и на международном рынке. Мы поделимся нашими 
каналами сбыта в Китае, но и вы все должны поделиться с нами своими 
каналами за рубежом. Представители компании не согласились, поскольку 
масштабы Pepsi и Coca-Cola в 100 раз больше, чем у этих китайских 
компаний. Кроме того, китайский рынок может быть большим и иметь высокий
 потенциал, но он еще не открыт. Как его можно сравнивать с развитыми 
зарубежными рынками? На самом деле, у этих нескольких компаний нет 
намерения работать с ними. Сейчас они катались на «Лехаха» и 
«Цзяньлибао» и наслаждались преимуществами членства в альянсе, не платя 
много за экспорт своей продукции!
Фэн Юй сказал этим компаниям, что если они будут работать с этими 
двумя компаниями, альянс прекратит экспорт их продукции за границу. 
Сейчас известность брендов Lehaha и Jianlibao растет благодаря их 
агрессивному маркетингу. Даже без участия компаний они могут занять 
полку супермаркета своей разнообразной продукцией.
Ле Баши, Чжэньчжэнь и остальные компании немного подумали и 
предложили компании кола такое условие: если они будут сотрудничать, то 
две компании кола должны поделиться своими зарубежными каналами.
Вкус напитков довольно похож, и тот, кто контролирует канал продаж, будет контролировать рынок и получать максимальную прибыль!
Эти две компании не смогли сотрудничать с китайскими компаниями и уже
 собирались предложить своим руководителям создать собственные каналы 
сбыта и привлечь более мелких дистрибьюторов, когда Лехаха связался с 
Coca-Cola, а Цзяньлибао — с Pepsi.
Обе компании были вне себя от радости, услышав это. На этот раз им 
удастся заключить несколько сделок. Именно так. Леха и Цзяньлибао готовы
 вести переговоры с ними и предложили жесткие условия. Pepsi и Jianlibao
 уже работали вместе раньше, и менеджер Чжао думал, что они смогут 
сотрудничать снова. Но первое предложение Ли Цзинвэя заставило его чуть 
не вырвать кровью.
«Мы обменяемся рынками». Какой рынок вы предлагаете обменять на наш китайский рынок?».
Менеджер Чжао немного подумал и решил использовать для обмена рынок 
США. В любом случае, Pepsi будет увеличивать свою рекламу в США, а 
продукция Jianlibao уже продавалась в розничных магазинах. Даже если они
 разделят свои каналы, Jianlibao не слишком увеличит свои продажи. Кроме
 того, каналы продаж Jianlibao в Китае увеличат продажи Pepsi. «Рынок не
 рассчитывается на основе территории. Мы продаем напитки людям, и он 
должен быть основан на населении. Вы все должны предложить рынок с таким
 же населением, как в Китае, чтобы мы могли заключить сделку». ответил 
Ли Цзинвэй.
Менеджер Чжао чуть не упал в обморок. Он никогда не слышал, что рынок
 зависит от численности населения. В Китае проживает более 1 миллиарда 
человек, а они должны в обмен предложить свои каналы сбыта на всем 
американском континенте! Вы хотите еще и африканский рынок?!
Переговоры больше не имеют смысла. Эти китайские боссы просто взяли их на понт!

    
  





  


  

    
      Чжун Цинсянь и Ли Цзинвэй сообщили Фэн Юю о ходе задержки двух компаний, и компании в альянсе не предали.
На самом деле, компании в альянсе также хотят помешать этим двум 
компаниям выйти на китайский рынок. Творог очень велик, и уже существует
 множество конкурирующих компаний. Если эти два гиганта вступят в 
конкурентную борьбу, они могут потерять свою долю рынка.
Эти два гиганта по производству напитков использовали эту тактику для
 приобретения отечественных компаний по производству напитков в 
нескольких странах.
Другие китайские компании думают так же, как Lehaha и Jianlibao. Все хотят сохранить рынок для себя и открыть новые рынки!
Успешные компании по производству напитков, такие как две компании по
 производству колы, ежегодно получают высокую прибыль, а численность 
населения в Китае высока. Если китайские компании смогут сохранить свою 
долю рынка, их прибыль будет расти.
Фэн Юй почувствовал, что они что-то упустили, так как две компании 
«Кола» не должны были так быстро победить, используя эту простую 
тактику. Китай — огромный рынок, и они не сдадутся так быстро.
Вскоре Фэн Юй узнал, какие контрмеры использовали две компании. 
Продукция двух компаний начала появляться в маленьких городах и 
деревнях. Эти небольшие розничные магазины — «слепые пятна» для Lehaha, 
Jianlibao и остальных компаний.
Когда Фэн Юй получил эту новость, он почувствовал себя невероятно. 
Это противоположно тому, что должно быть. Разве не две компании должны 
заставлять другие бренды продавать свою продукцию за пределами крупных 
городов?! Фэн Юй нахмурился. Только самые низкоуровневые дистрибьюторы 
будут поставлять товары в города и деревни. Расходная способность 
нескольких городов и деревень не сравнится с крупным городом, а затраты 
на транспортировку и хранение гораздо выше. Это не то, чем должны 
заниматься компании «Двакола»!
Это классическая стратегия использования деревень и поселков для окружения города.
В предыдущей жизни Фэн Юя эту стратегию использовали Lehaha и Fen 
Huang Cola. Их продукция появлялась в деревнях в больших количествах и 
использовала стратегию низких цен для захвата доли рынка, а их 
маркетинговая стратегия заключалась в использовании телевизионной 
рекламы и расклеивании плакатов повсюду в деревнях. В прошлой жизни Фэн 
Юя эти два колагианта создали себе репутацию и обеспечили каналы сбыта в
 крупных городах. Никто не мог сместить их с трона, и остальным 
компаниям приходилось использовать другие способы, чтобы конкурировать с
 ними. Хотя Lehaha и Fen Huang Colas поставляли свою продукцию только в 
деревни и поселки, они также зарабатывали несколько сотен миллионов в 
год. Но эта стратегия используется небольшими компаниями против более 
известных компаний. Почему два гиганта по производству напитков 
используют эту стратегию? Это снизит позиции их бренда, поставив их 
продукцию на уровень ниже, чем китайские напитки.
Даже если компании решили так поступить, как они смогли продать свою 
продукцию в деревни за такое короткое время? Фэн Юй не верит, что они 
создали свои собственные каналы сбыта. Ни одна компания не может так 
быстро создать свою сеть каналов сбыта!
Такие вещи можно легко расследовать, и полученные результаты заставили Фэн Юя нахмуриться.
Pepsi сотрудничает с Кан Шифу, а Coca-Cola — с Тонг Йи. Эти две 
тайваньские компании в этом году сосредоточились на сельских и городских
 рынках, потому что в городах они не могут выиграть у Lehaha.
Но создание этих каналов сбыта требует больших инвестиций, а 
покупательная способность в деревнях невелика. До сих пор тайваньские 
компании несут убытки.
В это время два гиганта по производству напитков обратились к ним с 
предложением о сотрудничестве. Эти две тайваньские компании были 
исключены из альянса производителей напитков и были в плохих отношениях с
 компаниями, входящими в альянс. У всех четырех компаний есть общие 
враги, и сотрудничество не является проблемой.
Кроме того, две тайваньские компании недавно были оштрафованы 
местными властями на крупные суммы, и они ненавидят китайские компании 
по производству напитков!
Фэн Юй вдруг вспомнил, что в прошлой жизни Pepsi и Кан Шифу работали 
вместе. В прошлой жизни Фэн Юя компания Pepsi продала Кан Шифу свои 
заводы по розливу и даже продала им новую формулу Colaflavor в обмен на 
то, что Кан Шифу будет производить и продавать для них продукцию Pepsi. 
Конечно, Канг Шифу заплатил Pepsi астрономическую сумму за эту сделку. 
После сотрудничества Pepsi удалось потеснить Coca-Cola в Китае и 
Юго-Восточной Азии. Продажи их продукции обогнали Coca-Cola, и китайский
 рынок стал самым прибыльным для Pepsi.
Фэн Юй никогда не ожидал, что Pepsi сделает то же самое в этой жизни.
 Но на этот раз сотрудничество Pepsi с Kang Shifu было иным. Kang Shifu 
не стала лидером в индустрии чайных напитков и не имела обширной 
дистрибьюторской сети. Их бренд также не стал популярным в Китае. Kang 
Shifu вложила много средств в собственные каналы дистрибуции, и 
получение права распространять продукцию Pepsi для них поможет им 
снизить затраты. Более того, Pepsi позволит KangShifu использовать свои 
заводы по розливу, чтобы увеличить производственные мощности и снизить 
транспортные расходы.
Это беспроигрышная ситуация для обеих компаний. Coca-Cola также 
заметила это и решила сотрудничать с Tong Yi. Их сотрудничество с Tong 
Yi такое же, как у Pepsi и KangShifu.
В заключение следует отметить, что у всех этих компаний есть общий 
враг — китайский альянс производителей напитков, который контролирует 
ценообразование на рынке Китая. Продукция компаний, входящих в альянс, 
продается по схожим ценам и не участвует в ценовых войнах друг против 
друга. Все компании, входящие в партнерство, объединились против двух 
гигантов-производителей напитков и хотят вытеснить их с китайского 
рынка. В то же время они также хотят подавить две тайваньские компании и
 заставить их уйти из индустрии напитков.
У двух гигантов, производящих напитки, не было другого выбора, кроме 
как сделать это. В будущем деревни разбогатеют, и их покупательная 
способность в конечном итоге возрастет. Кроме того, они не отказываются 
от городов, поскольку у двух тайваньских компаний есть там связи.
Хотя обе тайваньские компании не имеют дистрибьюторов напитков в 
городах, они продают лапшу быстрого приготовления. Возможно, их сеть 
дистрибьюторов не так сильна, как у Lehaha, но они находятся на том же 
уровне, что и Jianlibao.
Компании по производству колы хотят использовать свои связи, чтобы 
вернуть рынок городов и в то же время контролировать рынок близлежащих 
деревень. Таким образом, они сохранят известность своего бренда и 
вернутся в города в течение 2 лет. К этому времени они создадут свои 
собственные дистрибьюторские сети. Таким образом, американские компании 
по производству колы заключили альянс с двумя тайваньскими компаниями и 
решили свои проблемы с каналами сбыта. Этот инцидент напомнил Фэн Юю и 
другим китайским компаниям, что не стоит смотреть на другие компании 
свысока. Они всегда найдут способ обойти барьеры.
Чжун Цинсянь и Ли Цзинвэй были в ярости: опять эти две тайваньские 
компании. Без них убытки Pepsi и Coca-Cola в этом году будут гораздо 
выше.
Хмф! Вы двое начали с продажи лапши быстрого приготовления? Тогда 
«Лехаха» тоже начнет продавать лапшу быстрого приготовления! В прошлом 
Чжун Цинсянь все еще сомневался, стоит ли продавать лапшу быстрого 
приготовления. Но теперь он намерен выступить против этих тайваньских 
компаний.
Вы все те, кто сует свои руки в мою кастрюлю. Не вините меня за то, что я выхватываю все из ваших тарелок!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй уже говорил об этом Чжун Цинсяню. Хотя в Китае существует 
много компаний, производящих лапшу быстрого приготовления, все они 
совершают одну и ту же ошибку, которая заключается во вкусе. Вся лапша 
быстрого приготовления в Китае имеет одинаковый вкус. Какой бы вкус вы 
ни продавали, я тоже буду вводить этот вкус». Чтобы быть лучше других, 
Lehaha не должна быть последователем, потому что следование за другими 
брендами не принесет денег. Сначала Чжун Цинсянь считал, что 
разрабатывать новые вкусы и текстуры лапши быстрого приготовления очень 
сложно, а у Lehaha нет опыта в производстве жареных продуктов. Но теперь
 Чжун Цинсянь твердо решил заняться производством лапши быстрого 
приготовления и отхватить кусок пирога у двух компаний, производящих 
лапшу быстрого приготовления!
В это время Фэн Юй вернулся в Китай с двумя японцами. Китайские 
бренды лапши быстрого приготовления имеют отвратительный вкус и не могут
 сравниться с лапшой быстрого приготовления из других стран. Азия 
является крупнейшим производителем лапши быстрого приготовления, и Китай
 потребляет ее больше всех, но китайские марки лапши быстрого 
приготовления — отстой. В прошлой жизни Фэн Юй кто-то составил рейтинг 
производимой лапши быстрого приготовления. Tong Yi — крупнейший 
производитель лапши быстрого приготовления в мире, и Kang Shifu тоже в 
этом списке. Но когда дело доходит до вкуса, ни одна из лапши этих двух 
компаний не попала в список. Япония, Корея, Таиланд и Вьетнам обладают 
лучшей текстурой и вкусовыми качествами лапши. Но лапша быстрого 
приготовления из этих стран стоит дороже, а в Китае люди едят лапшу 
быстрого приготовления, чтобы сэкономить деньги, и покупают самую 
дешевую марку.
Я должен есть лапшу быстрого приготовления, чтобы выжить сейчас. Кого
 волнует вкус или питательные вещества? «Старина Чжун, позвольте 
представить. Это председатель японской компании «Шестое чувство», Камеда
 Масао. Компания «Шестое чувство» котируется на Nasdaq и является 
лидером в своей отрасли. Это президент и генеральный директор японской 
компании QianqianRamen Мугава Дзиро. Их компания только что разработала 
новый вкус лапши быстрого приготовления, текстура лапши стала лучше, а 
вкусовые качества — лучше.
Но стоимость производства немного выше. Вы упомянули, что лапша 
быстрого приготовления Lehaha должна быть лучше, чем у этих двух 
тайваньских компаний. Поэтому, я думаю, мы можем купить формулу у этой 
компании».
Чжун Цинсянь нахмурилась и прошептала Фэн Юю. «Менеджер Фэн, зачем ты привел сюда двух японских дьяволов?»
Рот Камеды Масао дернулся. Черт! Я понимаю китайский! Если хочешь 
говорить о других плохо, то делай это хотя бы за их спинами! Мои предки 
были против войны и никогда не вступали в Китай во время Второй мировой 
войны!
Более того, с древних времен именно китайцы издевались над Японией. 
Вы все завоевывали нас дольше! Почему вы не заговорили об этом?!
«Кашель…» Фэн Юй выглядел смущенным. «Старый Чжун, господин Камеда, прожил в Китае несколько лет и может говорить по-китайски».
Лицо Чжун Цинсяня потемнело и слегка смутилось. Почему вы не сказали мне раньше? Как мы теперь будем вести переговоры?
Камеда Масао свободно говорит на мандарине. «Господин Чжун, моя семья
 тоже была против войны. Я единственный человек из моей семьи, который 
приехал в Китай, и мы не должны относиться друг к другу как к врагам. Мы
 все миролюбивые люди, верно?».
Чжун Цинсянь был ошеломлен. Что не так с этим японцем? Я только что 
отругал их, а они не стали топать ногами или терять самообладание? Я 
думал, что в Китае все японцы высокомерны. Может быть, наше китайское 
правительство в последний раз приструнило Японию, и эти японские дьяволы
 испугались?
«Это верно. Мы все сторонники мира. Принес ли господин Мугава Дзиро 
образец своей новой лапши быстрого приготовления?» Чжун Цинсянь был 
озадачен. Даже если Лехаха купил формулу лапши быстрого приготовления у 
ЦяньцяньРамэня, какое отношение это имеет к компании «Шестое чувство»?
И почему эта компания «Шестое чувство» звучит так знакомо? Это должна
 быть большая компания, так как название мне кажется знакомым. Менеджер 
Фэн также сказал, что компания «Шестое чувство» — лучшая в своей 
отрасли…
Но почему председатель зарегистрированной компании приезжает сюда в качестве переводчика? Это из-за менеджера Фэна?
Камеда Масао действительно был здесь в качестве переводчика и 
поручителя. У этой компании Qianqian Ramen были проблемы с денежными 
потоками, потому что они перерасходовали свои средства на развитие и 
нуждались в сумме денег, чтобы передохнуть. Поскольку они все еще были 
должны банкам, они не могли больше получать кредиты. Поэтому им пришлось
 продать свою лапшу быстрого приготовления, чтобы выручить деньги. 
Случилось так, что Фэн Юй позвонил Камеда Масао, чтобы тот помог ему 
найти компанию по производству лапши быстрого приготовления для покупки 
рецептов, и Камеда Масао увидел Qianqian Ramen, которая находится 
недалеко от его офиса. Камеда Масао послал своих людей связаться с ними и
 выяснил, что Qianqian Ramen ищет покупателя для своего нового рецепта 
лапши быстрого приготовления. Мугава Дзиро узнал, что покупатель из 
Китая, и обрадовался, так как покупатель не будет конкурировать с ними в
 Японии.
Камеда Масао также считает, что новая лапша быстрого приготовления 
QianqianRamen очень вкусная и должна приносить прибыль. Он знает, что 
если эта лапша быстрого приготовления будет принята китайскими 
потребителями, то прибыль будет высокой, и ему не нужно беспокоиться о 
том, что другие китайские компании будут имитировать этот вкус.
Компания «Шестое чувство» Камеды Масао намного больше, чем Qianqian 
Ramen, и Мугава Джиро считает, что Камеда Масао не обманывает его 
деньги. Более того, Камеда вложил в эту компанию немалую сумму денег.
После приготовления двух чашек лапши секретарь Чжун Цинсяня принес 
несколько маленьких мисок и подал небольшую порцию всем присутствующим. 
Все уже пробовали лапшу быстрого приготовления. Даже сейчас, когда Чжун 
Цинсянь богат, он все еще ест лапшу быстрого приготовления в своем 
офисе, когда он слишком занят, чтобы идти на обед.
Чжун Цинсянь попробовал эту лапшу с новым вкусом и обнаружил, что она вкуснее, чем у Кан Шифу!
Мугава Дзиро сказал что-то по-японски, и Чжун Цинсянь повернулся к Камеда Масао.
«Мугава Дзиро сказал, что это лапша со вкусом морепродуктов, а это лапша на говяжьем бульоне.
Это новые вкусы, разработанные их компанией, и даже лапша 
производится с использованием самых передовых технологий. Вы все 
пробовали лапшу быстрого приготовления с такой текстурой?» сказал Камеда
 Масао.
Чжун Цинсянь посмотрела на остальных, и все покачали головами. Вкус и
 текстура этой лапши быстрого приготовления самые лучшие! Если они купят
 этот рецепт и представят его на рынке, он наверняка станет популярным.
«Вкус хороший, но сколько стоит производство? И сколько вы все хотите
 за эти рецепты?» — спросил Чжун Цинсянь. спросил Чжун Цинсянь.
Камеда Масао посмотрел на Фэн Юя и сказал Чжун Цинсяню. «Стоимость 
можно контролировать на уровне 2 юаней, если вы будете производить их в 
больших объемах. Lehaha — лидер в китайской индустрии напитков, и я 
думаю, что вы дадите нам разумную цену».
Чжун Цинсянь был шокирован. Это действительно деловые переговоры? Вы 
согласитесь, если я скажу, что хочу купить рецепты за 1 юань?!
Почему этот японец такой странный, и почему он все время смотрит на менеджера Фэна? Они знакомы?

    
  





  


  

    
      Не успел Чжун Цинсянь ответить, как кто-то рядом с ним спросил. 
«Председатель, эта цена слишком высока. Даже без учета стоимости 
рецепта, себестоимость каждой лапши быстрого приготовления составляет 2 
юаня. Сколько мы должны установить розничную цену? Хотя бы 5 юаней? В 
настоящее время розничные цены на лапшу быстрого приготовления в Китае 
составляют от 0,60 до 2 юаней. Наша цена выше, чем розничные цены других
 брендов. Как мы собираемся зарабатывать деньги?»
Чжун Цинсянь промолчал. Он уже задумывался о ценах на их лапшу 
быстрого приготовления и считал, что если Lehaha продает лапшу быстрого 
приготовления, то она должна быть дороже, чем Kang Shifu!
Кроме того, лапша в этой упаковке лапши быстрого приготовления и 
упаковка ароматизатора больше. Все это можно уменьшить, и стоимость 
может быть снижена до 2 юаней.
У Lehaha уже есть существующие дистрибьюторские сети. Эти 
дистрибьюторы напитков также могут помочь им продавать лапшу быстрого 
приготовления, а также супермаркеты Tai Hua. Все это — преимущества 
Lehaha. Теперь проблема заключается в цене этого рецепта. Сколько он 
должен предложить, и какие отношения между этими двумя японцами и Фэн 
Юем?
Фэн Юй не сказал ни слова и медленно потягивал чай. Он вел себя так, 
будто пришел представить обе стороны, но Чжун Цинсянь так не думает.
Фэн Юй лично привел этих двух японцев, и это многое говорит о его 
отношении. Хотя окончательное решение в Lehaha принимает Чжун Цинсянь, 
Фэн Юй является основным акционером. Активы Фэн Юя в несколько раз 
больше, чем у него, и обижать Фэн Юя — не самая лучшая идея.
«Менеджер Фэн, как вы думаете, сколько стоит этот рецепт лапши 
быстрого приготовления?» спросил Чжун Цинсянь. «Просто предложите ту 
цену, которую считаете разумной. Я только представляю их вам, и я не 
буду вмешиваться в ваше решение. Я не имею ничего общего с этим Qianqian
 Ramen». Фэн Юй рассмеялся и покачал головой.
Чжун Цинсянь почувствовала облегчение. Раз Фэн Юй не имеет отношения к
 «Цяньцянь Рамен», значит, ему будет легче вести переговоры.
Чжун Цинсянь встал и отошел в сторону, чтобы обсудить ситуацию с 
остальными сотрудниками высшего руководства. Через 5 минут он обратился к
 ним.
«Господин Мугава Дзиро, компания Lehaha готова выкупить эти два 
рецепта. Мы предложим 4 миллиона за рецепт вашей лапши и по 2 миллиона 
за каждый из ароматизаторов. Итого 8 миллионов юаней».
«Господин Чжун, мы должны сообщить вам, что мы готовы продать эти 
рецепты, но мы также хотим получить право на их использование. Однако мы
 не будем продавать эти рецепты никому и никаким компаниям. Наша 
продукция также не будет экспортироваться в Китай». объяснил Камеда 
Масао. «Хорошо.» Чжун Цинсянь не собирается продавать свою лапшу 
быстрого приготовления за границу, и даже если он решит сделать это в 
будущем, эта маленькая компания по производству лапши быстрого 
приготовления также не сравнится с Lehaha.
«Эта цена ниже, чем мы ожидали, но господин Мугава Дзиро готов 
принять ее». Камеда Масао сказал Чжун Цинсяню после того, как обсудил 
это с Мугава Дзиро.
Чжун Цинсянь снова удивился. Он думал, что японцы будут торговаться с
 ним, а цена предложения в его сердце была намного выше. Только 
технология производства лапши стоит не менее 8 миллионов юаней.
Чжун Цинсянь посмотрел на Фэн Юя, и Фэн Юй улыбнулся. После того, как
 обе стороны заключили сделку, Камеда Масао и Мугава Дзиро вернулись в 
отель, чтобы подготовить документы, а Чжун Цинсянь попросил своих людей 
подготовить контракт. Когда все ушли, Чжун Цинсянь посмотрел на Фэн Юя. 
«Менеджер Фэн, вы близки с этими двумя японцами?»
«Я несколько раз имел дело с Камеда Масао, но с Мугава Дзиро я 
познакомился совсем недавно. Их лапша быстрого приготовления очень 
приятная на вкус, особенно текстура лапши. Поэтому я и познакомил их с 
«Лехаха»».
«Но я чувствую, что мы одержали верх в этих переговорах». ответил Чжун Цинсянь.
Фэн Юй: «……» О чем ты думаешь? Разве не хорошо иметь преимущество в переговорах?
«Никто в Японии не интересуется их рецептами лапши, и они не могут продавать ее по высоким ценам. Но в Китае их рецепты ценятся.
Qianqian Ramen — небольшая компания, и им нужны были деньги, чтобы 
решить свои финансовые проблемы. Вы думаете, что получили хорошую 
сделку, они также не думают, что понесли какие-либо убытки».
Судя по описанию Камеды Масао, масштабы Qianqian Ramen эквивалентны 
небольшой фабрике уездного уровня. Этой сделки в 8 миллионов юаней и 
инвестиций Камеды достаточно, чтобы возродить эту небольшую фабрику. 
После этого Lehaha может разрабатывать свои собственные вкусы, подражать
 другим брендам или продолжать покупать рецепты у других компаний, 
производящих лапшу быстрого приготовления.
Чжун Цинсянь кивнул. Qianqian Ramen — это всего лишь маленькая 
компания, а он думал, что это большая японская компания. Но их лапша 
хороша на вкус и должна быть популярна на китайском рынке.
«Менеджер Фэн, чем занимается компания Камеды?» с любопытством 
спросил Чжун Цинсянь. Ему интересно узнать больше об этой компании 
«Шестое чувство», которая также является лидером рынка в своей отрасли.
«Эээ… эта компания «Шестое чувство»… в основном занимается резиновыми
 и силиконовыми изделиями и одеждой». Фэн Юй потер нос и ответил.
«Резиновые изделия?»
«Хорошо. Давайте не будем о нем говорить. Как дела у «Лехаха» в 
последнее время? Есть ли какие-нибудь проблемы?» Фэн Юй быстро сменил 
тему, так как не хотел говорить Чжун Цинсяню, что Sixth SenseCompany 
продает секс-кукол, и тот спросит, как Фэн Юй с ним познакомился. Чжун 
Цинсянь может даже заподозрить, что он уже покупал секс-кукол у Камеды.
«Нет проблем. Наша продукция очень популярна, и мы должны сохранить нашу долю рынка и прибыль».
«Мы собираемся потратить много средств на новые фабрики, рекламу и 
внедрение новых продуктов. Нам также необходимо разрабатывать новые 
продукты. Финансы компании должны быть напряженными».
«Да. Наши финансы находятся под небольшим давлением, но это не 
является большой проблемой. Кроме того, мы можем получить кредиты, и в 
следующем году наши продажи за границей должны вырасти, а прибыль за 
границей решит нашу проблему!» уверенно ответил Чжун Цинсянь.
Хотя у Lehaha сейчас не так много наличных денег, прибыли от продаж 
на внутреннем рынке достаточно, чтобы покрыть операционные расходы.
Чжун Цинсянь уделяет большое внимание каналам сбыта своей продукции. 
Местные каналы сбыта налажены и уже начали создавать свои зарубежные 
каналы сбыта. Следующий шаг — расширить свое влияние на уезды, поселки и
 деревни.
Эти компании по производству напитков окружают города через деревни? Я
 буду расширяться из городов наружу и начну продвигать нашу продукцию в 
деревнях. Посмотрим, кого предпочтут потребители!
Фэн Юй еще некоторое время поболтал с Чжун Цинсянь, прежде чем уйти. 
Прошло много времени с тех пор, как он вернулся в Китай, и ему еще 
предстоит посетить другие компании.
Камеда Масао и Мугава Дзиро вернулись и подписали контракт с Чжун 
Цинсянем. Как только Lehaha проверит рецепт, они переведут деньги.
После подписания договора Чжун Цинсянь спросил после того, как они 
пожали друг другу руки. «Господин Камеда, что продает ваша компания?»
Камеда Масао посмотрел на Чжун Цинсяня. «Менеджер Фэн не сказал вам? 
Вы можете найти нашу продукцию помимо кассиров в большинстве 
супермаркетов».
Когда Камеда Масао ушел, Чжун Цинсянь позвал своего секретаря. «Есть 
ли продукция под маркой «Шестое чувство», помимо касс супермаркетов?».
Секретарь Чжун Цинсяня странно посмотрел на своего босса. «Босс, вам 
это нужно? Я купил немного вчера, и они все еще в моей сумке. Может, 
передать вам одну коробку?»
«Передай!» Чжун Цинсин разозлился. Что это за выражение? Думаешь, я не заплачу тебе за этот товар?
Когда Чжун Цинсин увидел, что секретарь передает ему коробку 
презервативов, его лицо потемнело. Эта компания «Шестое чувство» продает
 презервативы?!
Чжун Цинсянь почувствовал смущение от того, как на него смотрит секретарь…

    
  





  


  

    
      «Старый Сюй, старый Дуань, что за хорошие новости вы все хотите мне сообщить?» Фэн Юй поднял чашку с чаем и сделал глоток.
Дуань Юнпин посмотрел на Сюй Лихуа. «Старый Сюй, это ты должен говорить».
Сюй Лихуа кивнул. Он внес наибольший вклад в работу команды и был 
лидером. «Менеджер Фэн, мы успешно разработали мобильный телефон!»
Фэн Юй сразу же отставил чашку с чаем и спросил: «Разработали?! Это здорово! Это тот самый телефон-флип, который я предлагал?»
«Это прототип». Сюй Лихуа открыл небольшую коробку и осторожно достал мобильный телефон.
Это первый успешный прототип мобильного телефона компании Aiwa 
Electronics, и он очень ценен. Если бы не Фэн Юй, он бы никогда не взял 
его.
Фэн Юй включил телефон, и на маленьком экране появилась черно-белая 
надпись. Кнопки тоже крошечные, а сам телефон всего около 10 см в длину и
 5 см в ширину. Но толщина составляет более 3 см. Но это же раскладной 
телефон, и вполне понятно, что он может быть немного толще. Фэн Юй 
нахмурился, проверяя меню и просматривая функции. В телефоне всего две 
функции. Звонки и SMS. Должны же быть какие-то простые игры!
Фэн Юй еще больше расстроился, когда услышал мелодию звонка. Это не 40-полифонический рингтон?
Сюй Лихуа и Дуань Юнпин увидели выражение лица Фэн Юя, и радость и 
волнение на их лицах исчезли. Менеджер Фэн не доволен этим мобильным 
телефоном? Но они чувствовали, что этот телефон уже лучший.
«Вы все должны улучшить следующее. Во-первых, когда телефон не 
раскрыт, вы не можете увидеть номер. Сейчас есть услуги определителя 
номера, и вы тоже должны знать, верно? Хотя эта услуга стоит дорого, в 
будущем все больше людей начнут пользоваться ею, и на звонок ответят, 
когда я открою телефон. Что произойдет, если я не захочу отвечать на 
звонки с этого номера? Итак, вам всем следует добавить небольшой 
ЖК-экран на крышке для отображения номера входящего звонка и кнопку для 
отбоя вызова сбоку.
Если я не хочу отвечать на звонок, я могу повесить трубку».
Сюй Лихуа тут же достает свой блокнот, чтобы записать это. Предложения менеджера Фэна бесценны…
«Во-вторых, крышка такая большая, а экран слишком маленький. Разве я 
не говорил, что вы все можете сотрудничать с Wind and RainElectronics по
 поводу экрана? Их технология ЖК-дисплеев довольно передовая, и почему 
он черно-белый? За рубежом мобильные телефоны уже используют цветные 
экраны, и мы должны сделать то же самое».
«В-третьих, мелодия звонка слишком ужасна, и внутри есть только самая
 традиционная мелодия. Вы все должны улучшить качество рингтона, а затем
 увеличить количество рингтонов. Кроме того, у нас должен быть свой 
уникальный рингтон, и когда люди услышат этот рингтон, они поймут, что 
это наш телефон». Неважно. Я сам подготовлю рингтон». ФенгЮ нужно время,
 чтобы решить, какую музыку использовать в качестве мелодии звонка и 
сигнала открытия мобильного телефона Aiwa.
«В-четвертых, функций у этого телефона слишком мало. Кроме звонков и 
отправки SMS, вы все можете добавить несколько простых игр, таких как 
«Тетрис», «Змейка» и т.д.».
Сюй Лихуа был шокирован и спросил. «Менеджер Фэн, этот телефон не 
дешевый, и это не те портативные игры. Кто захочет использовать этот 
телефон для игр? Что если кнопки будут повреждены во время игры?»
«Вот почему вы все должны сделать кнопки более прочными и убедиться, 
что наши телефоны долговечны. Какой смысл покупать что-то такое дорогое и
 не нажимать на кнопку?». Фэн Юй закатил глаза.
В прошлой жизни Фэн Юй считал, что телефоны Nokia были лучшими и ими 
можно было раскалывать грецкие орехи. Но в последующих поколениях 
телефонов не уделялось особого внимания прочности, так как никто не 
будет специально ронять телефон. В итоге популярными стали защитные 
чехлы для телефонов. Кроме того, если кнопки телефона были повреждены во
 время игры, потребители приобретали новый телефон.
«И наконец, это функции операционной системы телефона. Вы должны 
сказать Kingsoft, чтобы они увеличили функциональность. Хорошо. Я 
поговорю с ними об этом.
Вы все стараетесь сделать этот телефон более тонким и удобным. 
Внешний дизайн должен быть улучшен и иметь больше цветовых вариантов, 
как у наших пейджеров. О, как долго может работать батарея этого 
телефона?».
«Батареи сделаны на заказ компанией Wind andRain Batteries, и они 
могут работать дольше, чем телефоны на рынке. Время разговора на 50% 
больше, но стоимость намного выше».
«Дорого — это не проблема. Это также будет одним из наших 
преимуществ. Люди, которые покупают мобильные телефоны, в основном 
бизнесмены, и они не хотят, чтобы их телефоны разряжались в 
ответственные моменты. Когда мы представим наши телефоны, мы должны 
включить в комплект запасной аккумулятор, чтобы наши клиенты могли 
менять батарею, когда их телефоны разряжаются».
«Выдавать бесплатный аккумулятор? Наши затраты еще больше возрастут».
«Разве вы не можете включить стоимость запасного аккумулятора в 
розничную цену? Это все равно, что мы продаем еще один аккумулятор для 
телефона!» Фэн Юй пристально посмотрел на Сюй Лихуа. Эти инженеры такие 
глупые!
Посмотрите на Дуань Юнпина. Он тоже исследователь, но он гибкий! 
Беспроводные телефоны Aiwa и беспроводные телефоны Wind and Rain 
продаются так хорошо, а выбранная им реклама произвела глубокое 
впечатление на зрителей. Продукты должны разрабатываться на основе 
требований пользователя и должны быть ориентированы на его опыт. Продукт
 не должен разрабатываться на основе предпочтений исследователя или 
инженера. Кроме того, продукты разрабатываются для продажи, а не для 
показа. Он должен быть прибыльным!
Сюй Лихуа внезапно понял это. Правильно. Мы можем сказать 
потребителям, что телефон поставляется с запасным аккумулятором, а 
стоимость аккумулятора можно включить в цену продажи. Менеджер Фэн такой
 умный. Почему я не подумал об этом раньше?
«Сколько сейчас стоит этот телефон?» Фэн Юй поиграл с этим тяжелым 
телефоном в руках и спросил. «Если мы будем массово производить этот 
телефон, стоимость может быть снижена до 2 000 юаней». с гордостью 
ответил Сюй Лихуа.
Мобильные телефоны на рынке стоили не менее 6 000, а некоторые лучшие бренды стоили более 12 000 юаней.
Не все эти телефоны импортируются, и одним из таких брендов является китайский бренд Panda!
Panda начала производить мобильные телефоны в 1993 году и является 
первой китайской компанией, получившей лицензию на доступ к сети. Но их 
технологии являются средними, а дизайн их продукции уродлив.
Когда Фэн Юй предложил производить мобильные телефоны, Сюй Лихуа 
сказал, что они превзойдут телефоны Panda в течение 3 лет. Фэн Юй был 
взбешен, когда услышал это. Этому идиоту не хватает амбиций. Какой смысл
 превосходить Panda? Если они хотят превзойти какую-то компанию, то это 
должна быть Motorola.
Если цель не будет поставлена выше, у инженеров не будет мотивации. В
 прошлой жизни Фэн Юя Nokia превзошла Motorola. Почему Aiwa Electronics 
не может сделать то же самое?
У Aiwa достаточно средств и футуристические дизайны. Если Сюй Лихуа и
 остальные не смогут оправдать ожидания Фэн Юя, Фэн Юй будет полностью 
разочарован!
«Этого должно быть достаточно, чтобы гарантировать нашу прибыльность и
 конкурентоспособность. Наш следующий шаг — подготовка к массовому 
производству мобильных телефонов, а производство пейджеров должно быть 
прекращено в течение 3 лет. В будущем люди со всего мира будут 
пользоваться нашими телефонами!».

    
  





  


  

    
      «Директор Фанг, все так просто. Мне просто нужна ваша помощь, чтобы 
ускорить утверждение, пока иностранцы не заработали все деньги». пошутил
 Фэн Юй. Работа министерств слишком медленная, и Фэн Юй, по канонам, 
должен искать директора Фанга, чтобы получить лицензию на доступ к сети.
 «Ваш мобильный телефон достиг международных стандартов?» Директор Фанг 
отнесся к этому скептически. Компания PandaCompany продавала мобильные 
телефоны в течение многих лет и не смела утверждать, что их телефоны так
 же хороши, как зарубежные бренды.
«О, я забыл, что принес вам несколько телефонов для тестирования. Вы 
можете сначала попробовать. Если моя продукция не будет так же хороша, 
как зарубежные бренды, я порву лицензию на доступ к сети, даже если она 
будет одобрена!» — воскликнул Фэн Юй. воскликнул Фэн Юй.
Директор Фанг некоторое время поиграл с мобильным телефоном. Никаких 
проблем с совершением звонков, отправкой и получением SMS. Слова на 
экране четкие, а качество голоса кристально чистое. Даже рингтоны стали 
лучше.
«Это хороший телефон, и дизайн и цвета красивые. За сколько вы все продаете этот телефон?» Директор Фанг был доволен.
Если китайские телефоны могут конкурировать с зарубежными брендами, 
значит, китайская электронная промышленность быстро развивается и 
догоняет остальной мир!
«Директор Фанг, сколько вы готовы заплатить за этот телефон?» Фэн Юй бросил вопрос в ответ.
«В нем много функций и он прекрасно оформлен. Если это импортный 
продукт, то он должен стоить около 10 000 юаней. Вы произвели этот 
телефон под маркой Aiwa, и он должен стоить не менее 8 000 юаней, 
верно?»
Фэн Юй был недоволен. Что значит «много функций и красивый дизайн»? 
Только потому, что наш телефон не импортный, он стоит меньше?
Но вы ошибаетесь. У меня нет намерения продавать свои телефоны так 
дорого. Хотя мобильный телефон по-прежнему является предметом роскоши, 
он уже не такой роскошный, как раньше.
Кроме того, большинство мобильных телефонов на рынке — это зарубежные
 бренды, и даже если Aiwa является ведущим китайским производителем 
пейджеров, она все еще новичок на рынке мобильных телефонов. Если бы 
Aiwa продавалась примерно по тем же ценам, что и остальные мобильные 
телефоны на рынке, преимущества не было бы.
«Директор Фанг, розничная цена этого телефона ниже 7 000 юаней. 6,666 ЮАНЕЙ! Разве это не выгодно?»
Директор Фанг закатил глаза. «Неужели все бизнесмены суеверны?»
«Это не мы суеверны. Суеверны те, кто может позволить себе мобильные телефоны». «Лю Лю Да Шунь» звучит неплохо…»
«Вы все бизнесмены, и даже если вы продаете телефоны по цене 6666 
юаней, ваша прибыль также должна быть высокой, верно?» Директор Фанг 
рассмеялся.
«Я не говорил, что не зарабатываю на этих телефонах. Более того, я 
плачу своим работникам высокую зарплату. Я просто следую тому, что 
говорит наше правительство. Плачу в соответствии с их вкладом». Фэн 
Юстартс закивал.
«Согласно взносам? Что вы сделали?» целенаправленно спросил директор Фанг.
«Я тот, кто придумал эту идею, и патенты на внешний дизайн 
принадлежат мне, и я предложил большинство функций этого телефона. Самое
 главное, я заплатил за разработку. Мои деньги не падают с неба, и я 
пожертвовал много денег. Назовите мне того, кто пожертвовал больше 
меня».
пожаловался Фэн Юй.
При упоминании о пожертвованиях директор Фан с любопытством спросил. 
«Я слышал, что в этом году вы сделали много пожертвований в провинции 
Лунцзян и в районах, расположенных вблизи внутренних озер. Все 
пожертвования идут на строительство дамб и укрепление берегов рек. Что 
не так? Вы хотите, чтобы люди воздвигли статую для поклонения вам?»
«Директор Фанг, я занимаюсь благотворительностью, и что в этом 
плохого? Правительство не разрешает? В крайнем случае, я больше не буду 
жертвовать деньги». Фэн Юй «угрожает» директору Фангу. «Хахаха, ты 
угрожаешь мне? Руководители не понимают, почему ты так поступаешь. Ты 
ведешь себя так, будто тебе нравится зарабатывать деньги, но ты сделал 
больше пожертвований, чем другие.
Вы занимаетесь законным бизнесом и не нуждаетесь в «защите» со 
стороны правительства. Можете ли вы сказать мне, что вам нужно?» спросил
 директор Фанг. Все руководители центрального правительства интересуются
 мотивами пожертвований Фэн Юя.
Фэн Юй пожал плечами. «Все просто… Я не могу закончить тратить свои деньги!»
Директор Фан: «……»
Директор Фан не знает, как реагировать на эту высокомерную и 
прямолинейную причину. Центральное правительство уже знает, что Фэн Юй —
 самый богатый человек в Китае, а его личные активы превышают многие 
государственные предприятия. У него действительно больше денег, чем он 
может потратить.
Это хорошо для Китая. Но действительно ли это причина, по которой Фэн Юй сделал все эти пожертвования?
Неважно. Пока то, что делает Фэн Юй, приносит пользу стране, кому какое дело до того, что он думает.
«Фэн Юй, что вы думаете о развитии телекоммуникаций в нашей стране? 
Ваша Aiwa Electronics считается ведущей телекоммуникационной компанией в
 Китае, и вы все даже разработали собственные мобильные телефоны. Не 
забывайте помогать своим соотечественникам».
Фэн Юй посмотрел на директора Фанга. Что это за тема? Когда я 
производил пейджеры, министерства организовали визит на мои заводы, и 
после этого государственные предприятия начали производить пейджеры. 
Теперь я выпускаю мобильные телефоны, и вы снова хотите воспользоваться 
мной?
Я могу отдать вам все устаревшие патенты после того, как мы 
разработаем более совершенные технологии для наших мобильных телефонов. 
Но вы все хотите получить наши технологии сейчас? Невозможно!
«Помочь нашим китайцам? Директор Фанг, вы шутите со мной? 
Технологические исследования нашей страны более продвинуты, чем у 
AiwaElectronics. У вас так много ученых, и все они получают высокие 
зарплаты и пособия. Им нужна наша помощь? Государственным производителям
 телекоммуникационной продукции повезло, что они успели к 
телекоммуникационному буму. Но, учитывая их дальновидность, смею 
предположить, что эти компании придут в упадок в течение 5 лет!» Фэн Юй 
усмехнулся.
Директор Фанг спросил. «Почему?
Эти компании хорошо работают со своими пейджерами и получат еще 
больше прибыли, если будут производить мобильные телефоны. Даже если они
 просто пойдут по вашим стопам, они не должны быть на спаде».
Черт! Идти по нашим стопам? Бесстыдники! Вы все просто бесстыдно следуете тенденциям и подражаете другим!
Мы производим пейджеры, и это нормально, что вы делаете то же самое. Я
 ничего не говорил о том, что вы имитируете внешний и внутренний дизайн 
наших пейджеров, поскольку нам нужно отвоевать долю рынка у Motorola. Но
 руководители этих государственных предприятий думают, что они могут 
производить пейджеры еще 20 лет!
Через 3 года пейджеры пойдут вниз, а еще через 5 лет они выйдут из 
употребления. Технологии развиваются быстрее, чем эти старые 
руководители могут себе представить.
Фэн Юй знает, что будет слишком поздно, когда эти лидеры поймут это. 
Мобильный телефон отличается от пейджера, и простое слепое копирование 
обречено на провал. У этих компаний продавцов в 100 раз больше, чем 
исследователей, и они осмеливаются входить в электронную промышленность?
 Хм-м… может, им просто некуда потратить свои деньги? «Пейджеры устареют
 в течение 5 лет! Мобильные телефоны станут распространенным мобильным 
телекоммуникационным устройством в будущем. Это мои прогнозы, и вам 
решать, верить мне или нет. Если правительство продолжит выдавать 
лицензии на доступ к сети производителям пейджеров, ему придется взять 
на себя ответственность, когда они лопнут!».

    
  





  


  

    
      Банкрот?!
Директор Фан был шокирован, услышав это от Фэн Юя.
Кроме того, что сказал Фэн Юй? Пейджеры устареют через 5 лет? Как такое возможно?
Пейджерная индустрия сейчас на подъеме, и в прошлом году в Китае было
 зарегистрировано более 16 миллионов пейджеров, а пейджинговые центры 
были созданы по всему Китаю. Разве возможно, что пейджеры устареют через
 5 лет?
«Фэн Юй, ты говоришь, что пейджеры могут быть заменены мобильными 
телефонами?» Директор Фангсоу Фэн Юй посмотрел на свои мобильные 
телефоны на столе и спросил.
«Это реальность. Почему люди используют пейджеры? Люди используют 
пейджеры, чтобы быть на связи, когда они находятся вне дома, а мобильные
 телефоны могут решить эту проблему. Вы думаете, что плата за мобильные 
телефоны высока? Но SMS очень дешевы, и люди скорее отправят SMS, чем 
будут звонить в пейджинговые центры для отправки сообщений».
«Нет… цена на пейджеры упала до 2 000 юаней, а самый дешевый мобильный телефон на рынке стоит около 6 000 юаней».
«Директор Фанг, когда пейджеры стоят от 4 до 5 тысяч, средняя годовая
 зарплата наших людей составляет около 1 000 юаней. Это значит, что 
обычный рабочий должен откладывать всю свою зарплату в течение 4 лет, 
чтобы позволить себе пейджер. Но почему так много людей могут позволить 
себе пейджеры сейчас? Потому ли, что цена на пейджеры снизилась, или 
потому, что средняя зарплата людей выросла? Экономика нашей страны 
быстро улучшается, и у нас больше семей со средним доходом. Если есть 
лучшее телекоммуникационное устройство, они его не купят? Кроме того, 
откуда вы знаете, что в будущем цены на мобильные телефоны не упадут 
ниже 2000 юаней, как на пейджеры?»
«Что? Цены на мобильные телефоны упадут ниже 2000 юаней?!» Глаза 
директора Фанга расширились. Сколько стоит производство мобильного 
телефона? Доход от мобильного телефона очень высок!
«Я говорю о будущем. Просто посмотрите на пейджеры. Когда мы 
разрабатывали пейджеры, себестоимость производства составляла около 
2000-3000 юаней. Но сейчас себестоимость не превышает 1 000 юаней.
Только стоимость производства нашего последнего продукта, 
высокоскоростного пейджера с иероглифами Хань, составляет более 2 000 
юаней. Стоимость производства пейджеров может быть снижена настолько за 
2-3 года, почему нельзя снизить стоимость производства мобильных 
телефонов?».
«Но несколько дней назад министр Чжао из Министерства 
телекоммуникаций сообщил, что в ближайшие два года число пользователей 
пейджеров в нашей стране увеличится более чем на 15 миллионов в год».
«Я верю, что будет очень много новых пользователей. Но не забывайте о
 тех, кто отказывается от пейджеров». Фэн Юй улыбнулся и посмотрел на 
директора Фанга. Директор Фан был ошеломлен и вспомнил, что он тоже один
 из тех, кто отказался от услуг пейджера. Данные Министерства 
телекоммуникаций не соответствуют действительности. Это как отчет о 
численности населения. Возможно, новорожденных много, но людей, которые 
ушли из жизни, может быть больше.
Люди, которые отказались от пейджеров, должны переходить на мобильные
 телефоны. Это означает, что потенциал индустрии мобильных телефонов 
выше, чем у пейджеров!
Да. Правительство не должно больше выдавать лицензии на доступ к сети
 пейджеров и поощрять больше компаний к получению лицензии на доступ к 
сети мобильных телефонов. Если большинство пользователей пейджеров 
перейдут на мобильные телефоны, это будет значительный рынок. Фэн Юй не 
может проглотить весь пирог в одиночку, и правительство не должно 
позволить зарубежным компаниям воспользоваться этим. «Что не так? Вы 
думаете о развитии индустрии мобильных телефонов?» спросил Фенг Юлауг. 
«Все верно. Производство вашей компании не должно быть достаточно 
высоким, чтобы удовлетворить наши внутренние потребности, верно?» 
Директор Фанг сказал это беззастенчиво. В конце концов, он делает это 
для страны, а не для своей личной выгоды.
«Конечно. Это хорошо, если будет больше компаний мобильной связи, и 
это быстрее откроет рынок. Однако если на мобильные телефоны перейдут 
пейджерные компании, то на начальном этапе они могут заработать немного 
денег, но после этого они закроются».
Фэн Юй ответил.
Директор Фан был недоволен, услышав это. «Вы хотите сказать, что 
только ваша компания может выжить, а другие нет? Я признаю, что дела у 
ваших компаний идут очень хорошо, но вы не должны смотреть на других 
свысока».
Все эти компании являются государственными предприятиями и пользуются
 поддержкой местного правительства. Как они могут потерпеть неудачу? 
Закрыться после начального этапа? Я не верю в это!
«Директор Фан, вы заметили, что общего во всех моих компаниях?» спросил Фэн Юй.
«Что общее? Управление брендами?» догадался директор Фанг.
«Верно. Но брендинг — не самое главное. Мои компании делают упор на 
НИОКР, чтобы продолжать совершенствовать наши технологии. Наши 
исследователи и инженеры получают больше, чем сотрудники среднего звена.
 Вы должны помнить, что сказал Великий. Технология — это лучшая 
производительность! Разве те компании, которые слепо следуют за 
тенденцией, следят за развитием своих технологий?» спросил Фэн Юй.
«Почему бы и нет? Они также нанимают экспертов для разработки своих 
технологий». Директор Фанг ответил: «Вы думаете, что только в вашей 
компании есть эксперты?
«Я знаю, что у них есть эксперты, и некоторые из них более 
квалифицированы, чем наши исследователи. Но сколько экспертов у этих 
компаний? Сколько человек в их команде разработчиков? Профессор и 
несколько его студентов? Знаете ли вы, сколько исследователей и 
инженеров в Aiwa Electronics? Только в одном Китае работает более 100 
технических специалистов. У нас еще есть сотрудники из бывшего 
Советского Союза и Японии. Когда мы разрабатывали этот мобильный 
телефон, мы по-прежнему обращались за помощью к другим моим компаниям, и
 в отделах исследований и разработок этих компаний работает несколько 
сотен человек. Более 1 000 исследователей и инженеров участвуют в 
разработке этого мобильного телефона».
«Это всего лишь мобильный телефон. Вы можете просто купить его на 
рынке и принести обратно, чтобы провести реверс-инжиниринг. Зачем вам 
столько людей?» Директор Фанг не верит словам Фэн Юя.
Это всего лишь небольшое устройство, и для его разработки не должно требоваться так много людей. Фэн Юй, должно быть, лжет.
Фэн Юхад солгал, но то, что он сказал, тоже не было ошибкой. Wind and
 Rain Electronics, Aiwa Electronics, Wind and Rain Home Appliances, Aiwa
 Home Appliances и т.д. имеют в общей сложности более 2 000 сотрудников 
R&D, но только несколько сотен из них участвуют в разработке этого 
мобильного телефона. Большинство из них работают над совершенствованием 
существующих технологий, чтобы конкурировать и превосходить зарубежные 
компании.
«У этих компаний такое же мышление, как и у вас, и именно по этой 
причине они могут получить только объедки. Мои компании получают мясо, а
 они, по канонам, получают только суп. Когда мы переходим к другому 
куску мяса, они все равно пьют из предыдущей миски супа. Даже если суп 
испортится, они все равно должны его пить, потому что им больше нечего 
есть. Я выращиваю свиней и продаю их за деньги. Когда я хочу есть 
свинину, я могу просто зарезать одну из своих свиней. Эти компании могут
 только ждать моих объедков».
Видя, что директор Фан собирается что-то сказать, Фэн Юй махнул рукой
 и продолжил: «Есть такая поговорка, когда занимаешься бизнесом. 
‘Владеть тем, чего нет у других; если у других есть это, то мое должно 
быть лучше; если у других лучше, то я поменяюсь’. Достигли ли этого те 
компании? Если это не китайские компании, я буду вести ценовую войну и 
заставлю их блевать кровью. У этих компаний нет ни технологий, ни 
капитала. Все, что они умеют, — это использовать продавцов для 
продвижения своей продукции. Как вы думаете, чего они могут добиться? Я 
не могу их подавить, но как быть с зарубежными компаниями? Если 
иностранные компании решат подавить их, что, по-вашему, с ними будет?»
Почему Фэн Юй позволил этим компаниям существовать? Потому что рынок 
значителен, и ему не нужно никого подавлять, чтобы продавать свою 
продукцию. В то же время, он использует их для повышения статуса своего 
продукта. Конечно, он также использует продукцию этих компаний, чтобы 
снизить влияние импортной продукции.
Но Фэн Юй не может сказать об этом директору Фангу.
Он должен так поставить дело, чтобы показать, насколько он щедр к этим компаниям!
Директор Фанг молчал. Фэн Юй уступал этим компаниям, и это хорошо. 
Может показаться, что дела у этих компаний сейчас идут хорошо, но все 
это ложь.

    
  





  


  

    
      С помощью директора Фанга две лицензии на доступ к сети выдаются компаниям Aiwa и Windand Rain.
Каналы распространения мобильных телефонов такие же, как и пейджеров.
 Каналы включают мелких розничных торговцев, эксклюзивные магазины, 
супермаркеты Tai Hua и почтовые отделения.
Самым надежным каналом сбыта по-прежнему является почтовое отделение.
 Почта создала дочернюю компанию, Почтовое отделение Пу Тай, для продажи
 телекоммуникационных устройств и добилась отличных результатов.
Фэн Юхад заключил соглашение с Почтовым отделением Пу Тай о продаже 
мобильных телефонов марок Aiwa, Wind и Rain, а плата за распространение 
составляет 8%.
При таких высоких сборах за распространение сотрудники почтового 
отделения Пу Тай будут рекомендовать своим клиентам в первую очередь эти
 две марки мобильных телефонов.
В прошлом году продажи пейджеров Aiwa были сопоставимы с продажами 
Motorola, и компания стала лидером на рынке пейджеров с китайскими 
иероглифами. Прибыль компании превысила прибыль Motorola, а доля рынка в
 Китае составила более 40%.
Как и Motorola, когда потребители слышат бренд, их впечатление о 
мобильных телефонах будет качественным, поскольку это большой бренд.
Хотя компания Wind and Rain выпустила пейджеры, бренд Wind and Rain 
более известен своими бытовыми приборами и электронными устройствами. 
Теперь, когда они представляют мобильные телефоны, их постоянные клиенты
 также будут покупать их.
AiwaElectronics также помогла AIWA производить небольшие партии 
мобильных телефонов для экспорта в Японию. Aiwa не будет поставлять свои
 мобильные телефоны на зарубежные рынки, так как на этих рынках будет 
использоваться бренд Wind and Rain.
Спустя месяц первая партия мобильных телефонов Aiwa и Wind and Rain была официально представлена в Китае!
Фэн Юй позвонил в CCTV, и начальник станции Цзя немедленно помог ему 
изменить телевизионную рекламу. В Китае только Фэн Юй может пользоваться
 таким особым отношением. Другие не могут менять рекламу по своему 
усмотрению!
Это потому, что Фэн Юй купил больше всего рекламных мест и заплатил CCTV больше всех.
. Он также не отклонял просьбы CCTV, когда им требовалась помощь. 
Кроме того, начальник станции Цзя уже считал Фэн Юя своим хорошим 
другом.
«AiwaMobile Phones, мобильный телефон для китайцев! Aiwa Electronics, я люблю Китай!».
Это то же самое классическое сообщение бренда, а в рекламе показан только мобильный телефон и рука человека.
«Мобильные телефоны Wind andRain, прошли через ветер и дождь. Aiwa 
Electronics, мастер основных технологий!». Когда эти два рекламных 
ролика появились на канале CCTV 1, многие китайские зрители сразу же 
обратили на них внимание. Большинство зрителей уже могли запомнить 
слоганы этих двух компаний. У людей, которые хотели купить мобильные 
телефоны, появился новый выбор. Все они хотят увидеть качество этих 
телефонов отечественного производства. Если это телефоны других 
китайских брендов, большинство потребителей будут сомневаться в их 
качестве. Но компании Aiwa и Wind and Rain были ведущими китайскими 
брендами. Их продукция считается брендовой.
Когда потребители пошли в почтовое отделение Пу Тай, они заметили, 
что мобильные телефоны примерно такие же, как и у этих импортных 
брендов, и намного дешевле. До них также дошли слухи, что руководители 
правительства пользуются мобильными телефонами этих двух марок, и они 
были почти распроданы, как только их положили на полки магазинов.
Фэн Юй воспользовался политикой правительства в области закупок. 
После того как Фэн Юй посоветовал директору Фангу заняться 
протекционизмом, центральное правительство издало внутреннее 
распоряжение о закупках государственных учреждений. Они должны 
рассматривать отечественные китайские бренды в первую очередь.
Несмотря на то, что центральное правительство приказало различным 
местным правительствам и агентствам рассматривать местные бренды, 
использование местных брендов не является обязательным. Но руководители 
на местах послушно выбирают отечественные бренды, а не зарубежные. 
Многие мобильные телефоны руководителей были куплены в прошлом году, и 
их качество слишком низкое. Через год начинают появляться такие 
проблемы, как недолговечность аккумуляторов, плохое качество звука, 
недостаточная чувствительность кнопок и плохой прием сигнала.
Ремонтная стоимость этих мобильных телефонов составляет несколько 
сотен, но сколько руководителей готовы пользоваться отремонтированным 
телефоном? Они заменят всю свою офисную мебель, когда на шкафу облупится
 краска, не говоря уже о старом телефоне.
В прошлом в Китае был только один отечественный производитель 
телефонов, Panda, и его выпуск слишком мал. Многие люди не могут купить 
их, а качество оставляет желать лучшего. Но сейчас выпускаются телефоны 
Aiwa и Wind and Rain, и это хороший повод для людей сменить телефон.
Мы приобрели телефоны Aiwa или Wind and Rain благодаря указаниям 
центрального правительства. А что делать с нашими старыми телефонами? Мы
 можем отдать их своим подчиненным или членам семьи. Не будет никаких 
потерь!
Фэн Юд не ожидал, что протекционистские меры, которые он предложил директору Фангу в прошлом, помогли ему.
Продажи мобильных телефонов резко возросли, как только они были 
запущены. После Нового года продажи еще больше возрастут. Кроме того, 
те, кто купил телефон сейчас, будут распространять информацию о своих 
телефонах, и еще больше людей будут покупать их.
……
«Мистер Шнепп, мистер Шнепп, эта Aiwa пришла, чтобы снова отнять у нас долю рынка!».
Президент Motorola в Китае Шнепп в своем кабинете читает отчет о 
продажах за предыдущий месяц. В прошлом месяце продажи немного выросли, 
но продажи пейджеров упали. Однако прибыль от мобильных телефонов выше, и
 компания нацелена на будущее.
Шнепп улыбнулся, когда его помощник без стука ворвался в его кабинет. Как грубо?!
Подождите, что он сказал? «Что вы сказали? Кто опять отнимает у нас 
долю рынка?». Шнепп подумал, что его мандарин недостаточно хорош, и 
ослышался.
«Это Aiwabrand, наш главный конкурент на китайском рынке пейджеров! Они только что запустили свои мобильные телефоны!»
«Что? Aiwa производит мобильные телефоны? Откуда вы это узнали?»
«Они уже рекламировались по телевидению! Wind and Rain также 
представили свою марку мобильных телефонов. Должны ли мы предпринять 
какие-то контрмеры против этих двух брендов?» спросил ассистент.
«Конечно!
Каждый дополнительный конкурент означает, что у нас будет меньший 
кусок пирога. Пусть кто-нибудь купит все модели их телефонов и проверит 
их характеристики». приказал Шнепп.
Шнепп не очень беспокоился, поскольку мобильные телефоны отличаются 
от пейджеров. Технологии, используемые в них, более сложные, а 
операционная система — сложная. Пейджеры Aiwa, возможно, хорошо 
продаются в Китае, а пейджеры Wind и Rain экспортировались в Россию, но 
это пейджеры. Только 10% компаний, производящих пейджеры, одновременно 
выпускают и мобильные телефоны. Вот в чем разница между технологиями 
пейджеров и мобильных телефонов!
Кроме того, Шнепп — представитель компании Motorola. Лидер в 
производстве мобильных устройств. Неважно, пейджеры это или мобильные 
телефоны, им принадлежит большая часть рынка. В такой протекционистской 
стране, как Япония, их продажи могут быть не очень хорошими, но в Китае 
они до сих пор не встретили грозных конкурентов. Motorola по-прежнему 
занимает самую значительную долю рынка в Китае — более 60%!
Так что же будет, если эти два бренда представят мобильные телефоны? В этом нет ничего страшного.

    
  





  


  

    
      Шнепп пришел на работу на следующее утро и пьет свой обычный утренний
 кофе, проверяя электронную почту. Электронная почта является его 
основным средством общения с головным офисом компании Motorola. Он редко
 звонит в головной офис по телефону, если только речь не идет о чем-то 
срочном. Штаб-квартира Motorola довольна продажами мобильных телефонов в
 Китае за последний месяц и хотела, чтобы Шнепп следил за этим. Пейджеры
 Motorola имеют невыгодное положение в Китае, где очень высокие налоги 
на импорт электронных устройств. Хотя Motorola использует эффективные 
сборочные линии для снижения производственных затрат, при поставке 
пейджеров в Китай их стоимость становится выше, чем у пейджеров Aiwa.
Кроме того, в прошлом году в Китае появилось много производителей 
пейджеров, и их пейджеры были намного дешевле, чем у Motorola. Хотя 
пейджеры Motorola все еще хорошо продавались, это произошло после того, 
как они снизили цены. Кроме того, все меньше людей покупают цифровые 
пейджеры, и в этом году Motorola будет обогнана Aiwa Pagers.
Прибыль от пейджеров невелика, и Motorola скорее использует 
маркетинговые сборы от пейджеров для своих мобильных телефонов. Это 
увеличит их прибыль. Но это относится только к Китаю. В Европе и других 
развитых странах мобильные телефоны уже начали вытеснять пейджеры.
Компания Schnepp заранее подготовилась и получила согласие головного 
офиса на строительство завода в Китае. Именно по этой причине их 
мобильные телефоны могут приносить высокие прибыли. Если китайская 
фабрика, которая производит для них пейджеры Motorola, возобновит 
контракт с Motorola, пейджеры Motorola также будут приносить прибыль.
Хотя штаб-квартира не возлагала вину на Шнеппа, Шнепп считал, что во 
всем виновата компания Aiwa Electronic. Если бы Aiwa Electronic не вышла
 на рынок пейджеров, они могли бы продолжать получать прибыль от своих 
пейджеров еще как минимум 5 лет!
Теперь вы все производите мобильные телефоны? На этот раз я преподам вам всем урок. Я покажу вам, насколько сильна Motorola!
До сих пор Шнепп уверен, что телефоны Motorola — лучшие в мире, а 
телефоны Aiwa и Wind and Rain отстают от них как минимум на 3 года!
Шнепп уверен, что его повысят до регионального президента 
Азиатско-Тихоокеанского региона, если все пройдет гладко в Китае. 
Возможно, он даже получит возможность войти в совет директоров.
Тук-тук…
«Войдите».
«Мистер Шнепп, это отчет о телефонах Aiwa, а также технические 
характеристики телефонов Wind and Rain от нашего технологического 
отдела. Пожалуйста, взгляните». Ответственный за технологический отдел 
Chinabranch передал Шнеппу файл.
Шнепп посмотрел на выражение лица собеседника, и у него вдруг появилось плохое предчувствие.
Он быстро открывает файл и начинает читать его. Чем больше он читал, тем сильнее был его шок.
Как такое возможно? Как может китайская электронная фабрика 
производить такие телефоны? Эти телефоны даже лучше, чем телефоны 
Motorola, и в них также установлен метод набора текста Pin Yin от 
Lenovo, который более удобен для пользователя, чем тот, что используют 
они.
Экраны их телефонов больше и ярче. Корпус металлический, кнопки 
чувствительные, сигнал сильный, а емкость батареи больше. К их телефонам
 даже прилагается оригинальный запасной аккумулятор!
Внешний дизайн красив, и есть множество цветов на выбор. Технические характеристики этих телефонов покорили Motorola!
Кроме внешнего дизайна, телефоны Wind andRain и Aiwa Phones имеют 
одинаковые технические характеристики и используют одну и ту же 
технологию.
Это верно. Ходят слухи, что у Windand Rain Electronic и Aiwa 
Electronic один и тот же акционер, и обе компании часто сотрудничают. 
«Мистер Шнепп, мистер Шнепп?».
«Что?» нетерпеливо ответил Шнепп. «Должны ли мы попросить 
штаб-квартиру разрешить нам продавать в Китае телефоны последней 
модели?».
В прошлом телефоны, продаваемые на китайском рынке, были старых 
моделей и отставали от других развитых стран как минимум на 6 месяцев. 
Это было связано с отсталостью Китая.
Устаревшие телефоны уже стали лучшими в Китае, а китайские 
производители используют старые технологии. Только телефоны Nokia из 
Европы могут конкурировать с Motorola. Но Nokia вышла на китайский рынок
 гораздо позже и не может сравниться с Motorola на этом рынке.
Можно сказать, что китайский рынок — это место, где зарубежные 
компании избавляются от остатков своих запасов. Но это уже в прошлом. 
После того, как Aiwa и Wind and Rain представили свои мобильные 
телефоны, эти компании будут обречены на смерть, если продолжат в том же
 духе!
Изменения на рынке повлияют на стратегию этих зарубежных компаний. 
Они больше не смогут производить телефоны в больших количествах, так как
 у них нет рынков сбыта, чтобы расчистить свои старые запасы.
Если «Моторола» вынуждена продавать свои последние модели телефонов в
 Китае, то она должна найти другой рынок, чтобы очистить свои старые 
запасы. Но где Motorola может найти другой такой большой рынок, как 
Китай?!
……
«Президент Ватанабэ, вот данные наших тестов телефонов Aiwa и Wind 
and Rainphones. Их телефоны лучше наших, и наша доля рынка еще больше 
сократится. После расходов на распространение и маркетинг мы не получим 
никакой прибыли!».
Ответственный сотрудник PanasonicChina, Дзюндзи Ватанабе, выслушал 
доклад своего подчиненного. Почему это снова Aiwa и Wind and Rain? 
Почему они всегда против нас?!
Эти две компании никогда раньше не занимались разработкой мобильных 
телефонов, а их первые телефоны просто великолепны. Как такое возможно?!
……
Китайский представитель Nokia также уставился на результаты 
исследования. Nokia готовилась к выходу на китайский рынок со своими 
мобильными телефонами и думала, что им придется следить только за своим 
главным конкурентом, компанией Motorola.
Но Aiwaand Wind and Rain внезапно появились из ниоткуда, и 
характеристики их телефонов лучше, чем у всех телефонов, продаваемых 
Nokia в Китае. Внешний дизайн более красив, и это отечественные бренды. 
Учитывая известность их брендов в Китае, эти две компании, несомненно, 
займут значительные доли рынка. Как Nokia может превзойти остальных?
В этот день такие компании, как Ericsson, Sony, NEC, Siemens и т.д., 
продающие свои мобильные телефоны в Китае, узнали, что их главным 
конкурентом больше не является Motorola или Nokia. Это должны быть Aiwa и
 Wind and Rain.
Пейджеры Aiwa появились на рынке всего 3 года назад, а они уже 
догнали Motorola. Это показало, насколько сильны исследования и 
разработки Aiwa Electronic. Если они не выработают правильную стратегию и
 не позволят Aiwa и Wind and Rain развивать свой бизнес мобильных 
телефонов, у них не будет шансов в будущем!
Волк уже здесь!
Во-первых, эти компании должны сотрудничать. Японские компании только
 что вернулись в Китай после того, как японское и китайское 
правительства подписали несколько договоров. Сейчас японские компании 
уже не имеют преимуществ в промышленности. Их основной продукцией были 
мобильные телефоны и цифровые камеры. Но теперь Aiwa и Wind and Rain 
выпустили свои собственные телефоны!
Японские компании хорошо знают стратегии этих двух компаний. Они 
умеют отбирать доли рынка, особенно в Китае. Как только эти две компании
 займут большую часть рынка, японские компании будут вытеснены с 
китайского рынка!
Теперь это должно произойти снова!

    
  





  


  

    
      «Фэн, почему ты попросил меня приехать в Китай? У тебя есть новые бизнес-идеи?»
Каждый раз, когда Фэн Юй просил Кириленко приехать в Китай, Кириленко
 возвращался с кучей денег. Поэтому он прилетел сразу же после звонка 
Фэн Юя.
«Брат Ки, я приготовил для тебя небольшой подарок. Посмотрим, понравится ли он тебе». Фэн Юй протянул Кириленко коробку.
Кириленко с любопытством открывает коробку. Это… это мобильный телефон?
Что такого особенного в этом телефоне? Он стоит максимум 2-3 тысячи 
долларов США. В этом телефоне тоже нет ничего особенного. Подарки Фэн Юя
 — это бесполезные вещи?
Это последняя модель мобильного телефона, которую компании «Ветер и дождь» и Aiwa представят после Нового года.
Телефон имеет 40-тональный полифонический звонок и 2-дюймовый экран. 
На крышке расположен еще один ЖК-экран, и пользователь может видеть 
идентификатор входящего звонка, не открывая телефон. Некоторые из 
технологий, использованных в этом телефоне, все еще не могут 
производиться в больших объемах и не могут быть представлены на рынке. 
Но его можно использовать в качестве предварительного ознакомления с 
технологиями. «Фенг, это красивый телефон, и я впервые увидел телефон с 
двумя экранами. Кроме того, этот телефон идеально ложится в мою руку. 
Мне нравится этот подарок». Кириленко немного поиграл с телефоном и 
сказал Фэн Юю.
Этот мобильный телефон лучше, чем те, которыми он пользовался раньше,
 и намного лучше, чем телефон Motorola, которым он пользуется сейчас!
Но Кириленко все еще любопытно, почему Фэн Юй позвал его к себе. Не 
просто же так он попросил его приехать в Китай и передать ему этот 
мобильный телефон. Он летел из Москвы в Пекин чартерным рейсом и 
обошелся в десятки тысяч долларов США!
«Брат Ки, я помню, что в России нет ни одного производителя мобильных телефонов, верно?» с улыбкой спросил Фэн Юй.
Российская электронная промышленность, возможно, и сильна, но ее 
потребительские товары не могут сравниться с китайскими. Большинство 
инженеров, специализирующихся на электронике, использовались в военных 
целях.
Кириленко кивнул. «Все верно.
Наша страна примерно такая же, как Китай, и большинство нашей 
продукции импортируется Европой и США. Например, Motorola, Nokia, 
Ericsson, Siemens, Philips и т.д. В прошлом у нас были заводы по 
производству мобильных телефонов, но они были поглощены этими 
компаниями».
«Это значит, что промышленность мобильных телефонов в вашей стране 
была поглощена этими иностранными компаниями? Вы заинтересованы в том, 
чтобы работать со мной и зарабатывать деньги на этой отрасли?» Фэн Юй 
указал на себя и Кириленко.
Глаза Кириленко загорелись. «Вы говорите, что этот телефон произведен вашей компанией?!»
Кириленко снова взял в руки мобильный телефон и увидел логотип Wind 
and Rain, который он не заметил ранее. «А что вы думаете? Если мы будем 
сотрудничать и производить мобильные телефоны Wind and Rain, сможем ли 
мы получить какую-то долю рынка в России?» спросил Фэн Юй. «Не только в 
России! Я могу продавать их и в Западной Европе, если цена будет 
конкурентоспособной!» — взволнованно ответил Кириленко. взволнованно 
ответил Кириленко.
Фэн Юй покачал головой. «Брат Ки, у нас уже есть партнер в Западной 
Европе, и он является одним из наших акционеров. Я не могу позволить вам
 получить этот рынок. Но я могу дать вам рынок стран бывшего Советского 
Союза. Что скажете?»
Кириленко мог только кивнуть головой. Он знал, что не может заставить
 Фэн Юя бросить своего партнера, чтобы работать с ним. Кроме того, 
партнером Фэн Юя должен быть Фу Гуанчжэн, а они тоже друзья.
«Брат Ки, не расстраивайся. Есть ли в России подходящие электронные 
заводы для приобретения? Критерии таковы: фабрики должны иметь 
квалифицированных рабочих, быть доступными и быть крупномасштабными». 
спросил Фэн Юй. Кириленко почесал голову. «Я не изучал этот вопрос в 
прошлом, но поблизости должны быть заводы, соответствующие вашим 
требованиям. Вы хотите приобрести несколько заводов? Я помогу вам 
поискать».
«Нет, нет, нет…» Фэн Юй покачал головой. «Это не я хочу приобрести эти фабрики. Это мы!»
Фэн Юй нуждается во влиянии Кириленко в странах бывшего Советского Союза и готов отдать ему часть своей прибыли.
Таким образом, никто не посмеет тронуть эти фабрики, так как брат Ки будет защищать их!
«Мы?! Ты хочешь сказать, что хочешь, чтобы меня поразили на этих 
заводах?» Настроение Кириленко сразу же улучшается. Этот телефон хорошо 
спроектирован, и как только фабрики начнут производство, он станет 
прибыльным.
Кириленко уверен, что этот телефон будет популярен в России, и у него
 есть партнеры во всех странах бывшего Советского Союза. Когда заводы 
начнут производство, прибыль будет выше, чем от дистрибьюторства!
«Брат Ки, как я могу оставить тебя в стороне от этого прибыльного 
бизнеса? Но сначала я должен установить правила. Я предоставлю 
технологии, российскую операционную систему разработает московский 
филиал Kingsoft, а ты будешь заниматься продажами и управлением. Я вложу
 больше капитала и буду владеть большинством акций». Фэн Юй сказал.
«Это не проблема. Сколько акций вы мне дадите?» — спросил Кириленко. с
 нетерпением спросил Кириленко. «России нужно 2 завода, Беларуси и 
Украине — по одному. Годовой объем производства должен превышать 1 
миллион телефонов, и должно быть место для расширения. Я обеспечу 70% 
затрат, а вы возьмете на себя оставшуюся часть. Ничего, если я дам вам 
20% акций?».
Это выгодная сделка, поскольку технология мобильных телефонов, 
разработанная Aiwa Electronics, стоит очень дорого. Кириленко не 
колебался ни секунды и сразу же кивнул. «Конечно. Я могу договориться о 
двух заводах в России, но не могли бы вы продать мне еще 1% акций для 
заводов в Беларуси и Украине? Я хочу дать моим друзьям там некоторые 
преимущества. Не волнуйтесь, я готов заплатить вдвое больше за этот 1% 
акций».
Фэн Юй почувствовал себя плохо, так как он знал, что цена, которую 
Кириленко должен заплатить в Беларуси и Украине, должна быть больше, чем
 1% акций.
«Что вы имеете в виду, продавая вам 1% акций? Я знаю, что вам нужно 
позаботиться о ваших друзьях там для нашей компании. Я буду владеть 79% 
акций этих двух заводов, и если они захотят больше акций, дайте мне 
знать». Фэн Юй согласился.
Рынок Восточной Европы немаленький и принесет высокие доходы, если 
они смогут его контролировать. 1% акций — это, может, и много, но для 
Фэн Юя это ничто. Кириленко очень рад, что Фэн Юй согласился на его 
просьбу. Они столько раз сотрудничали, и невозможно рассориться из-за 
каких-то акций.
«Фэн! Ты настоящий друг! Будь уверен, я выкуплю эти 4 фабрики как 
можно скорее и не разочарую тебя. Я также обещаю тебе, что получу все 
оборудование и мощности по самой низкой цене!». Кириленко бил себя в 
грудь и говорил.
Фэн Юй рассмеялся. «Я доверяю вашим способностям. О, некоторые 
инженеры из бывшего Советского Союза вернутся с вами, и они будут 
работать с вашей стороны. У меня еще есть кое-какая работа в Японии, 
иначе я обязательно навещу вас в России».
Речь идет о значительных инвестициях, и обсуждать их по телефону нецелесообразно. Поэтому Фэн Юй пригласил Кириленко в Пекин.
Некоторые из инженеров из бывшего Советского Союза уже состарились и 
хотели бы вернуться домой. Несмотря на то, что Фэн Юй предложил им 
высокую зарплату, многие из них все еще хотят уехать, так как знают, что
 экономика стран бывшего Советского Союза, особенно России, улучшилась. 
Это прекрасная возможность позволить им вернуться домой и… продолжать 
работать на Фэн Юй!

    
  





  


  

    
      Сегодня утром Хейтаро Накадзима рано выехал из дома в аэропорт Токио.
 По дороге он то и дело поглядывал на часы, а когда приехал в аэропорт, 
проверил прибытие, оказалось, что у него еще целый час в запасе. 
Водителю Хейтаро Накадзимы было интересно узнать, кого везет Хейтаро 
Накадзима. Судя по поведению Хейтаро Накадзимы, тот, кого он принимает, 
должен быть человеком более высокого статуса, чем он.
Рейс прибытия, который проверил Хейтаро Накадзима, был рейсом из 
Китая. Является ли человек, которого он принимает, выходцем из Китая?
Водитель вдруг вспомнил, кого принимает Хейтаро Накадзима. Чтобы 
Хейтаро Накадзима принимал лично, это должен быть таинственный китайский
 главный акционер AIWA. Водитель посмотрел в зеркало заднего вида и 
привел в порядок волосы и рубашку, желая произвести хорошее впечатление.
После того как Фэн Юй приземлился, он увидел Хэйтаро Накадзиму, 
который быстро шел к нему. «Менеджер Фэн, пожалуйста, сядьте в машину. 
Кто-то принесет ваш багаж в ваш номер».
Сев в машину, Хейтаро Накадзима с нетерпением доложил ему. «Менеджер 
Фэн, ваши предложения просто потрясающие. Я не ожидал, что ваши 
предложения приведут к созданию футуристического продукта!»
Фэн Юй улыбнулся. «После запуска этого продукта рынки Walkman и 
CD-плееров сократятся, и это сильно повлияет на лейблы звукозаписи».
Хейтаро Накаджима зловеще улыбнулся. «Это хорошо. В любом случае, у 
нас нет никаких звукозаписывающих лейблов. Sony понесет большие убытки, и
 их новейшие MD-проигрыватели будут заменены нами!».
Каждый раз, когда Sony терпела убытки или терпела неудачу, Хейтаро 
Накадзима был вне себя от радости. Это удовлетворение даже лучше, чем 
посещение борделей!
Возможно, Хейтаро Накадзима все еще переживал из-за того, что Sony 
бросила AIWA в прошлом, и все еще испытывал ненависть к Норио Ога. 
Теперь AIWA вернулась, и Walkman и CD-плееры AIWA продавались лучше, чем
 Sony. На этот раз AIWA успешно разработала новый продукт, и 
звукозаписывающая компания Sony сильно пострадает. В будущем люди будут 
меньше покупать кассеты и компакт-диски!
«
Ты уже создал сайт, о котором я тебе говорил?» спросил Фэн Юй.
«Да, и сейчас мы покупаем права. Но менеджер Фэн, платить за каждое 
скачивание не получится. Мы можем потерять деньги, так как люди могут 
скачать один раз, а потом поделиться с другими через свои компьютеры». 
сказал Хейтаро Накадзима. Фэн Юй похлопал Хейтаро Накаджиму по плечу. 
«Просто снизьте плату за скачивание и создайте несколько пакетов. 
Например, установите цену за скачивание 12 песен в пакете как за 
скачивание 8 песен по отдельности. Или можно установить ежемесячную 
подписку на неограниченное количество загрузок. На начальном этапе не 
так много пользователей будут делиться своими песнями, и, что более 
важно, насколько велики могут быть потери от этого сайта? Сможет ли он 
сравниться с прибылью от нашего последнего продукта?».
Единственное, что их беспокоит, — это те люди, которые скачивают 
песни, а затем выкладывают их на форумах или сайтах, чтобы другие могли 
скачать их бесплатно.
«Я подал заявку на патент. Как только патент будет выдан, мы выпустим
 его на рынок. Розничная цена этого футуристического продукта должна 
быть выше, и наша прибыль составит более 100%. На этот раз мы 
разбогатеем!». Хейтаро Накаджима был так взволнован, что его лицо стало 
красным.
Фэн Юй беспокоился, что от волнения у Хейтаро Накаджимы может 
случиться сердечный приступ или инсульт. В настоящее время AIWA все еще 
не может обойтись без Хейтаро Накаджимы, и Фэн Юй в восторге от того, 
как Хейтаро Накаджима управляет компанией. Он никогда не думал о его 
замене.
Конечно, Фэн Юй также следит за работой высшего руководства. Если 
Хейтаро Накадзима решит уйти на пенсию или совершит какую-нибудь 
серьезную ошибку, у Фэн Юя будут кандидаты на его место. «Хорошо. Не 
надо так волноваться. Вы должны подготовить широкий спектр песен в 
цифровых копиях до запуска этого продукта. В прошлом вы все еще хотите 
выйти на рынок ПК. Какой ПК может принести больше денег, чем этот 
продукт? AIWA должна сосредоточиться только на одной области. Музыка — 
это необходимость в жизни людей. Даже одни наушники могут принести AIWA 
высокую прибыль в течение многих лет».
Фэн Юй определил направление развития AIWA — сосредоточиться на 
продуктах, связанных с музыкой. От Walkman к CD-плеерам, а затем от 
технологий караоке VCD к новейшему продукту — MP3!
По опыту предыдущей жизни Фенг Ю, MP3-плееры принесут AIWA высокую 
прибыль, по крайней мере, в ближайшие 5 лет. После этого наступит 
очередь MP4, и они смогут приносить прибыль еще 5 лет.
AIWA также должна сосредоточиться на разработке более качественных 
телефонов и музыки. Они могут быть использованы для колонок, мобильных 
телефонов, ПК и т.д., и прибыль также не будет низкой.
MP3 — это музыкальный файл, используемый в компьютерах.
Фенг Ю сказал Хейтаро Накаджиме придумать, как разработать портативный плеер для MP3. Это будет следующий «Walkman».
Ноутбуки уже стали обычным явлением, и этот новый портативный 
музыкальный плеер, несомненно, заменит Walkman, портативные CD-плееры и 
новейшие MD-плееры Sony. MD-плееры представляют собой комбинацию 
компакт-дисков и кассетных лент. Они обладают качеством звучания 
компакт-дисков и функцией записи кассет. Если у Sony не будет этого 
продукта, она потеряет большую часть своей доли на рынке портативных 
музыкальных плееров. У AIWA также есть этот MD-продукт, но после того, 
как компании Wind и Rain разработали VCD-плееры, Хейтаро Накаджима 
отказался от этой идеи. В то время у AIWA не было капитала и масштабов 
для одновременного производства такого количества продуктов.
После того как AIWA получила кредит в банке на расширение фабрик, они
 начали производить MD-плееры и догнали Sony. В это время Фенг Ю сказал 
Хейтаро Накаджиме, что его направление неверно. MD-плеер — это хороший 
продукт, но MP3-плееры также обладают всеми функциями MD-плееров. 
MP3-плееры также гораздо меньше по размеру, и потребители предпочтут их.
Как и Walkman, который движется в сторону более тонкого дизайна, люди
 предпочтут более компактные и легкие музыкальные плееры. Никто не хочет
 класть что-то тяжелое в карман.
AIWA последовала предложению Фенга Ю и использовала дорогую флэш-память, ЖК-экран, а объем памяти достигает 128 М.
Это устройство может хранить около 20 песен в формате MP3, но его стоимость составляет более 100 долларов США.
Однако Хейтаро Накаджима считает, что этот продукт можно продавать по
 цене более 200 долларов США, а его целевой аудиторией являются люди с 
высоким уровнем благосостояния.
Это футуристический продукт, а также оружие AIWA для победы над Sony в
 индустрии портативных музыкальных плееров. В будущем AIWA 
сосредоточится на этом продукте и уверена, что он заменит все 
музыкальные плееры на рынке. Добравшись до штаб-квартиры AIWA, Хейтаро 
Накадзима аккуратно положил MP3-плеер перед Фэн Юем. Но Фэн Юй потерял 
дар речи. В глубине души он кричал: Что это за хрень? Вы называете эту 
штуку MP3-плеером? Это продукт, который, как вы утверждали, вы успешно 
разработали?

    
  





  


  

    
      Вещь, которую Хейтаро Накаджима называет MP3-плеером, имеет размер 
дискеты и толщину около 2 см. Единственный плюс этой штуки — ее вес. Фэн
 Юй держал его в руках, и ему показалось, что он весит меньше 100 
граммов. Этот MP3-плеер намного легче Walkman, CD-плееров и MD-плееров, а
 ЖК-экран яркий и показывает время воспроизведения. Пользователь также 
может расположить песни по своему вкусу, есть индикатор заряда батареи. 
Хейтаро Накаджима сказал, что плеер может воспроизводить песни в течение
 8 часов с двумя высококачественными батарейками размера АА. Фэн Юй 
послушал качество звука и остался им вполне доволен.
Эта вещь дает Фэн Юю ощущение самой старой версии iPod Touch, за 
исключением того, что он не может воспроизводить видео. MP3-плеер должен
 быть маленьким и портативным. Этот размер слишком велик! «Хейтаро 
Накаджима, этот продукт совсем не такой, как я себе представлял». 
беспомощно сказал Фэн Юй. Хотя внешний дизайн очень отличается, основные
 функции соответствуют пожеланиям Фэн Юя. Самое главное, что это первый в
 мире MP3-плеер. После утверждения патента он будет ограничивать 
развитие других компаний. Фэн Юй вспомнил, что первый в мире MP3-плеер 
разработан дочерней компанией Samsung. Но у этой компании нет средств, 
чтобы вывести его на рынок, и они положили этот продукт на полку.
Другие корейские и японские компании также начали исследовать и 
разрабатывать этот продукт. Но именно американская компания сделала MP3 
популярным.
После того как MP3 становится популярным, электронные компании по 
всему миру начинают представлять свои MP3-плееры и вызывают упадок 
Walkman, CD-плееров, MD-плееров и т.д.!
Хейтаро Накаджима не ожидал, что этот идеальный с его точки зрения 
продукт будет раскритикован Фэн Юем. Совсем не так, как вы себе 
представляли? Что у вас на уме?
Фэн Юй посмотрел на ошарашенное лицо Хейтаро Накаджимы и сделал жест 
руками. «Я сказал, что MP3-плееры должны быть маленькими и портативными.
Этот прототип размером примерно с CD- и MD-плееры и гораздо больше, 
чем Walkman. Как вы можете называть это маленьким и портативным? Если мы
 собираемся конкурировать с другими, вы должны уменьшить размер вдвое!».
Уменьшить размер в два раза?! Он будет размером с мобильный телефон. 
Сколько нам нужно вложить в исследования и разработки, чтобы достичь 
этого?
«Что не так? Вы не можете сделать это?» спросил Фэн Юфрун. «Мы 
определенно можем достичь этого, но нам придется вложить большую сумму в
 исследования и разработки». Хейтаро Накаджима ответил.
«Исследования MD-плееров можно остановить. Если размер MP3-плеера 
уменьшится вдвое, сколько людей по-прежнему будут покупать MD? Этот 
продукт принесет компании высокую прибыль в будущем, а сумма, вложенная 
сейчас, — ничто».
Фэн Юй уверен, что даже если средства на разработку увеличатся в два 
раза, это все равно того стоит. Этот новый продукт не только принесет 
AIWA высокую прибыль, но и повысит статус AIWA. AIWA будет 
позиционироваться на уровень выше Sony и станет лидером в области 
портативных музыкальных плееров!
Хейтаро Накадзима на мгновение задумался и согласился. Он не думал об этом раньше.
«Хорошо. Я попрошу своих людей уменьшить размер этого MP3-плеера вдвое».
«Половина этого прототипа — не предел. Будет лучше, если вы сможете 
уменьшить его до четверти». Фэн Юй выдвинул еще одно жесткое требование.
Хейтаро Накадзима был обеспокоен. Четверть? Можно ли это сделать? Но 
это то, чего хочет босс, и без инвестиций босса в прошлом, AIWA могла бы
 не существовать сейчас. Хейтаро Накадзима кое-что задумал, но у него 
никогда не было возможности поговорить с Фэн Юем. Сегодня он хочет 
обсудить это с ним.
«Менеджер Фэн, я слышал, что цены на акции компании «Шестое чувство» резко выросли после того, как она вышла на биржу в США».
Фэн Юй посмотрел на Хэйтаро Накадзиму. «Вы тоже хотите, чтобы AIWA была включена в список?»
Хейтаро Накадзима кивнул. «После выхода на рынок наших MP3-плееров, 
наши линии по производству Walkman и CD-плееров придется заменить. Нам 
также необходимо продолжать разработку наушников, динамиков и т.д., а 
также строить и расширять заводы.
Нам нужна большая сумма денег».
с любопытством спросил Фэн Юй. «Компания взяла несколько кредитов, верно?»
Фэн Юй в прошлом занимал часть средств AIWA, но вернул деньги с 
процентами. Получив листинг, компания может быстро накопить большую 
сумму, но в то же время она должна выплачивать дивиденды.
Компания AIWA отличается от компании «Шестое чувство». AIWA 
специализируется на электронных устройствах и приборах, связанных с 
музыкой, и отличается от компании Камеды Масао, который хочет иметь 
собственные журналы, телеканал и при этом выпускать широкий ассортимент 
продукции. «У компании недостаточно денег. Мы разрабатываем одновременно
 несколько продуктов и используем много средств. Westill может работать 
на имеющиеся средства, но после того, как мы выйдем на биржу, цены на 
акции нашей компании вырастут, и наша стоимость увеличится». сказал 
Хейтаро Накаджима. Фэн Юй наконец-то понял истинную причину, по которой 
Хейтаро Накаджима хочет вывести компанию на биржу. После того как цены 
на акции вырастут, богатство Хейтаро Накаджимы также увеличится. Он 
собирается продать свои акции?
Неважно. Какая разница, что он хочет сделать с деньгами? В любом 
случае, рано или поздно AIWA должна выйти на биржу. Использовать деньги 
других людей для развития этой компании — тоже неплохая идея.
«После успешной разработки и запуска MP3 мы включим AIWA в листинг. 
Таким образом, мы заработаем больше денег. Если компания получит листинг
 сейчас, цены на акции сильно не вырастут». Фенг Юреминд Хейтаро 
Накаджима.
«Я знаю. Я тоже так думаю. Как только этот продукт будет успешно 
представлен на рынке, это будет самое подходящее время для листинга. Мы 
также можем использовать полученные средства для продвижения нашего MP3 и
 получения большей прибыли». радостно ответил Хейтаро Накадзима. Хейтаро
 Накадзима также не спешил выводить компанию на биржу. Но если компания 
не получит листинг, его состояние не увеличится, и это повлияет на 
статус его и его семьи.
Хейтаро Накадзима не собирался продавать акции компании.
Он хочет лишь повысить свой статус, чтобы помочь своей семье.
Магнат с состоянием в 100 миллионов долларов и тот, у кого состояние в
 500 миллионов долларов, говорят по-разному. То же самое можно сказать о
 председателе компании, которая стоит несколько сотен миллионов, и 
председателе компании с миллиардным капиталом. Статус председателей 
разный!
«Хорошо. Не забудьте передать китайской компании Aiwa Electronic 
технологию флэш-памяти и попросите их помочь вам в исследованиях». Все 
эти компании принадлежат Фэн Юю, и все их запатентованные технологии 
являются общими. Фэн Юй попросил Хейтаро Накадзиму предоставить эту 
технологию компании Aiwa Electronics, чтобы Aiwa Electronics разработала
 еще один успешный продукт будущего. USB-накопитель!

    
  





  


  

    
      USB или флэш-накопитель USB — это широко популярный в будущем тип 
цифрового устройства хранения данных, не требующий источника питания для
 хранения данных. Объем памяти также больше, и пользователю просто нужно
 подключить его к компьютеру или ноутбуку.
USB — это только одно из применений флэш-накопителя, и в настоящее 
время флэш-накопитель используется в основном для карт памяти, 
используемых в цифровых камерах. Дун Сюэбин проинформировал компанию 
Lenovo о необходимости установки по крайней мере одного USB-порта во 
всех своих будущих ПК. Порты USB будут широко использоваться для 
USB-накопителей, портативных жестких дисков, мышей, клавиатур, динамиков
 и т.д.
Но сейчас USB-порт есть только в нескольких компьютерах, и Лю 
Чуаньчжи был озадачен, почему Дун Сюэбин дал такое указание. Он считает,
 что эта технология еще не созрела, и сейчас она мало где используется. 
Добавление USB-портов в ПК также не будет выгодным предложением, а их 
стоимость возрастет. Фэн Юй рассказал Лю Чуаньчжи о своей идее 
USB-накопителя, и этот накопитель скоро будет изобретен. В будущем 
компании Aiwa Electronics и Wind and Rain Electronics будут продвигать 
USB-накопители, а USB-порты в компьютерах станут необходимостью.
В прошлой жизни Фэн Юя USB-порты появились на компьютерах после 1998 
года, но это не было стандартной функцией. Только через 2 года он стал 
стандартной функцией всех ПК, но порт располагался на задней панели 
процессора. Только после 2005 года USB-порты стали устанавливаться на 
передней панели процессора, а ноутбуки стали иметь более 1 USB-порта.
Примерно в это же время начали устаревать мышки с портами PS/2 и 
клавиатуры с портами PS/2. Еще через несколько лет порт PS/2 полностью 
исчезает, а все мыши и клавиатуры переходят на порты USB.
Порты USB также модернизируются с 1.0 до 3.0, и скорость их работы 
постоянно увеличивается. С годами усовершенствовались и USB-накопители, и
 USB-порты. Хейтаро Накадзима не знал о планах Фэн Юя и заставил своих 
людей организовать и отправить все соответствующие документы Фэн Юю.
Хейтаро Накаджима все еще мечтал о портативном MP3-плеере, и он даже 
участвует в его разработке и тестировании. Это возможность для AIWA 
оказаться на вершине мира, и он не хочет ее упустить.
Менеджер Фенг сказал, что если размер этого большого MP3-плеера 
удастся уменьшить вдвое, он использует свои связи, чтобы начать 
глобальную маркетинговую кампанию и позволить AIWA стать ведущим 
производителем электроники в мире!
AIWA опередит всех своих конкурентов, а Хейтаро Накаджима, возможно, 
даже будет вознагражден акциями после того, как компания будет включена в
 список!
В прошлой жизни Фенг Ю, рынок плохо отреагировал, когда MP3 и 
USB-накопитель только появились на рынке. Но уже через год эти два 
продукта быстро стали популярными.
Маленькие компании не могли сравниться с большими парнями в этих двух
 отраслях, а технологии, используемые в них, несложны, и другие могут 
легко их имитировать. Даже если технологии были запатентованы, их можно 
легко заменить.
Но та компания, которая первой выпустила эти продукты, будет вписана в
 историю, и это благотворно скажется на репутации компании. Очень важно 
оставаться лидером в технологическом секторе, и в будущем компания 
сможет заявить, что именно она положила начало этой отрасли, а другие 
компании просто следовали за ней!
Вечером Фэн Юй ел морепродукты с Хэйтаро Накадзимой, когда ему 
позвонил Камеда Масао. Камеда Масао находился в Европе, чтобы 
проконтролировать строительство нового завода и приобретение журнала. Но
 когда он узнал, что Фэн Юй находится в Японии, он немедленно вылетел 
обратно.
Камеда Масао поспешил на встречу с Фэн Юем, как только тот приземлился.
Хейтаро Накадзима и Камеда Масао — разные люди, и их компании 
работали в двух разных отраслях. Но с точки зрения личных способностей, 
Фэн Юй чувствовал, что Камеда Масао лучше, чем Хейтаро Накаджима.
AIWA смогла получить долю на китайском и европейском рынках, обойти 
Sony и стать лидером в производстве Walkman, в основном благодаря помощи
 Фэн Юя в создании новых продуктов.
Каналы распространения ФуГуанчжэна также сыграли свою роль. Но 
Камеда Масао — совсем другое дело. Фэн Юй дал ему всего несколько 
предложений, а Камеда Масао сделал все остальное. Он придумывал новые 
изобретения и увеличивал продажи компании «Шестое чувство». Он также был
 одним из тех, кто без посторонней помощи организовал каналы сбыта. 
После выхода на биржу компания стала первой в своей отрасли. О… Это 
замечательно!
Камеда Масао вошел в частную столовую и начал есть. Хейтаро Накадзима
 был немного зол на Камеда Масао. Он также не мог объяснить свои 
чувства, поскольку обе компании совершенно разные и не имеют никаких дел
 друг с другом. Но Хейтаро Накадзима почувствовал, что менеджер Фенг, 
кажется, ближе к Камеда Масао, и почувствовал себя несчастным.
Хейтаро Накадзима считает, что Фэн Юй предвзято относится к Камеда 
Масао, поскольку он разрешил компании «Шестое чувство» войти в листинг и
 попросил AIWA подождать. Камеда Масао был никем в прошлом, а он 
находится на том же уровне, что и он. Возможно, еще через два года 
Камеда Масао станет выше него!
«Камеда Масао, ты никогда в жизни не ел?» с сарказмом сказал Хейтаро Накадзима. У этого человека вообще нет никакого этикета!
Камеда Масао посмотрел на Фэн Юя, положил палочки и повернулся к 
Хэйтаро Накадзиме. «Хейтаро Накадзима, это ужин, который ты готовишь для
 босса? Это слишком обыденно!»
Камеда Масао всегда обращался к Фэн Юй как к боссу, а Хейтаро 
Накадзима называл Фэн Юй менеджером Фэн. Кроме того, с того дня, как 
Камеда Масао познакомился с Фэн Юем, он подхалимничал перед ним, а 
Хейтаро Накадзима никогда этого не делал. Возможно, именно поэтому Фэн 
Юй считает Камеду Масао более способным.
«Это лучший в Токио ресторан морепродуктов. В чем проблема?!» ответил
 Хейтаро Накадзима. «Ресторан морепродуктов? Что здесь такого 
особенного? Посмотрите, как здесь подают еду!» Камеда Масао повернулся к
 Фэн Юю. «Босс, я знаю «особенный» ресторан, который отличается от всех 
остальных!»
Специальный ресторан? Фэн Юй было любопытно.
Что может быть лучше морепродуктов в Японии? Остальная еда здесь не представляет собой ничего особенного.
Подождите! Тарелки? На лице Камеды Масао появилось выражение задумчивости. Может быть, это легендарный способ подачи еды?
Глоток… Фэн Юй сглотнул слюну. Это предложение действительно 
заманчиво, и его полезно испытать. Но Фэн Юй не осмелится съесть 
предложенную еду.
Такие места больше подходят для Кириленко, Фу Гуанчжэна и Ли Цзэкая. 
Они бы с удовольствием испытали это. «Камеда, я собираюсь вернуться 
завтра. Почему ты так спешишь вернуться?»
«Нет. Я знаю, что Босс приезжает в Японию, и поспешил вернуться, так 
как боюсь, что некоторые люди не очень хорошие хозяева». сказал Камеда 
Масао.
«Спасибо. Когда я приведу друзей во время следующего визита, ты 
сможешь нас пригласить». Фэн Юй не хотел видеть, как Камеда Масао и 
Хэйтаро Накадзима борются за его внимание. «Хорошо. О, я купил журнал в 
Европе, и мы планируем открыть филиал в США».
Журнал, купленный компанией «Шестое чувство», должен быть именно 
таким. Похоже, что путь Камеды Масао к королю порноиндустрии не имеет 
возврата!
«Помни, что я тебе говорил. Не смотрите на сиюминутную прибыль. Если 
ты хочешь, чтобы компания развивалась, ты должен смотреть в будущее.»
«Спасибо за мудрые слова».
Хейтаро Накадзима нахмурился. Камеда Масао, вы также являетесь одним 
из акционеров компании «Шестое чувство». Неужели вам нужно опускаться 
так низко? Но Хейтаро Накадзима вдруг понял, что, возможно, именно по 
этой причине управляющий Фэн более высокого мнения о Камеда Масао.
Посмотрите на то, как Камеда Масао подхалимничает! У него совсем нет хребта!
Хейтаро Накадзима подумал немного и сказал с выражением коричневого 
носа. «Босс, если вы заинтересованы в этом месте, у меня есть несколько 
хороших рекомендаций.|
PS/2 порт
Nyotaimori

    
  





  


  

    
      Передав документы в AiwaElectronics, Фэн Юй приказал им начать 
исследования на USB-накопителе. Разумеется, Фэн Юй также установил свои 
требования. USB-накопитель должен быть размером примерно с пластиковую 
зажигалку и не может быть таким большим, как портативный жесткий диск.
Фэн Юй был мысленно готов к тому, что объем памяти нового 
USB-накопителя не должен превышать 128 Мбайт. По данным MP3-плеера, он 
оценил объем памяти в 32 Мб, и этого оказалось достаточно. Такой объем 
памяти по крайней мере больше, чем у дискеты, и данные не так легко 
повредить.
Фэн Юй не мог вспомнить, когда в его прошлой жизни появился 
USB-накопитель, но он знал, что это было после запуска WIN98. Технология
 USB-портов уже существует, и Фэн Юй должен быть осторожен. Если он 
неправильно вспомнил или история изменилась, USB-накопитель может быть 
представлен другой компанией.
После того как Aiwa Electronics получила технологию MP3-плеера и 
поняла, что должна разработать этот USB-накопитель, они поняли, что 
инженеров недостаточно. Им нужны инженеры-программисты, и Фэн Ют перевел
 нескольких инженеров-программистов из Lenovo, чтобы помочь им. Лю 
Чуаньчжи и остальные знали, что потенциал USB-накопителей высок, но 
потребуется некоторое время, прежде чем они будут разработаны. Когда это
 устройство будет запущено и станет популярным, их технологии станут 
самыми передовыми в мире.
Инженеры Aiwa Electronics могут быть специалистами в области 
беспроводных технологий, но они не смогут разработать компонент для ПК 
без помощи Lenovo».
Разобравшись со всем этим, Фэн Юй отправился проверить, как 
продвигается работа над последней моделью мобильных телефонов Aiwa 
Electronic. Все его предложения были реализованы, телефоны имели большие
 экраны и 40 полифонических мелодий. Но два ЖК-экрана и игровые функции 
пока не разработаны. Однако Фэн Юй все равно был доволен их прогрессом. 
Он дал Aiwa Electronics новые предложения. Все производители мобильных 
телефонов могут выпускать флип-телефоны. Вы когда-нибудь думали о том, 
чтобы творчески подойти к изготовлению откидных крышек?
Сюй Лихуа был ошеломлен.
У флип-телефона уже сейчас 2 ЖК-экрана. Разве это не достаточно креативно?
По мнению Сюй Лихуа, увеличение размера ЖК-экранов в флип-телефоне и 
переход от черно-белого ЖК-экрана к цветному. У Wind and Rain Electronic
 есть такие технологии, но их стоимость высока. Если они собираются 
выпустить цветной мобильный телефон, стоимость производства удвоится, и 
за сколько они собираются продавать телефон? Кроме того, на заводах в 
Китае нет мощностей для производства этих цветных ЖК-экранов, и им 
приходится обращаться за помощью к зарубежным партнерам или компании 
Philips.
Но Сюй Лихуа не стал заказывать цветные ЖК-экраны, поскольку все 
мобильные телефоны на рынке по-прежнему используют серые экраны. Синий 
или оранжевый ЖК-экран — это уже очень продвинуто, а цветной экран — это
 как гигантский скачок вперед. Все производители мобильных телефонов 
начнут использовать цветные ЖК-экраны, и цены на мобильные телефоны 
резко вырастут, что не позволит мобильным телефонам получить широкое 
распространение.
Кроме того, если технология цветного ЖК-экрана компании Wind and Rain
 Electronic будет использована в мобильном телефоне, откидная крышка 
будет очень толстой. Кроме того, флип-чехлы должны иметь два ЖК-экрана, и
 толщина телефона увеличится как минимум на 1 см. Телефон станет 
громоздким и… уродливым!
Менеджер Фэн упомянул, что внешний дизайн телефона должен быть 
модным, красивым, а сам он должен быть легким и маленьким, хорошо 
помещаться в ладони. Фэн Юй взял ножницы на столе Сюй Лихуа и начал 
открывать и закрывать их несколько раз, прежде чем спросить Сюй Лихуа, 
устраивает его это или нет.
На лице Сюй Лихуа было пустое выражение. Ты просто играешь с 
ножницами, что я должен понять из этого действия? Использовать ножницы, 
чтобы отрезать часть телефона и сделать из него куб? Фэн Юй разозлился, 
увидев пустой взгляд Сюй Лихуа. Его способность понимать очень низка. 
Сюй Лихуа разбирается в технологиях и компетентен в управлении, но 
почему его понимание так плохо? Как он смог добиться прорыва с его 
уровнем понимания?
«Посмотрите внимательно.
Эта часть — ЖК-экран, а кнопки находятся здесь. Если вы повернете 
его отсюда, экран загорится, а когда вы повернете его обратно, экран 
будет выключен. Таким образом, вы можете использовать один ЖК-экран для 
достижения того, что могут сделать два ЖК-экрана». Фэн Юй указывает на 
ножницы. Почему флип-фоны являются основными мобильными телефонами, а не
 телефонами-батончиками? Дело не в том, что флип-фоны — это модная 
тенденция. Дело в том, что стоимость производства флип-телефонов ниже, 
чем телефонов candybar, а экраны больше.
Максимальный размер ЖК-экрана в телефоне candybar составляет около 1 
дюйма, а сам телефон толстый и длинный, как старые модные телефоны.
Люди производят телефоны меньшего размера, а вы идете в 
противоположном направлении? Потребители не захотят больших телефонов. 
Кроме того, будет слишком некрасиво, если размер телефона увеличится, а 
размер ЖК-экрана останется прежним!
Фэн Юй показывал Сюй Лихуа шарнирный телефон, самый первый мобильный телефон с большим экраном.
«Менеджер Фэн, ЖК-экран будет открыт снаружи, если это будет 
поворотная крышка, и он может легко повредиться». Сюй Лихуар нахмурился.
«Разве вы не знаете, как добавить защитный слой на экран? Экран будет
 намного больше, и пользователь сможет смотреть на него более четко. 
Кроме того, не думаете ли вы, что это будет более привлекательно?».
Одно из применений роскошного продукта — это привлечение внимания.
Когда все пользуются раскладными телефонами, а вы пользуетесь новейшим поворотным телефоном, вы станете центром притяжения».
Глаза Сюй Лихуа расширились, когда он вспомнил, как кто-то 
рассказывал ему о людях, которые теперь любят прикреплять пейджеры к 
поясу. Это не из-за удобства, а чтобы показать другим, что у него есть 
пейджер!
Также многие люди любят громко разговаривать по мобильному телефону в
 людных местах. Они знают, что мешают другим, но хотят, чтобы окружающие
 видели, что они пользуются мобильными телефонами!
Люди, владеющие мобильными телефонами, любят щеголять, а этот 
поворотный телефон выглядит более модным, чем раскладные телефоны. Фэн 
Юй знал, что Сюй Лихуа не творческий человек, и продолжал напоминать ему
 об этом. «
Кроме раскладных и поворотных телефонов, вы можете приобрести 
раздвижные телефоны, у которых экран может сдвигаться вверх или вправо, 
показывая кнопки.»
«Менеджер Фенг, сдвинуть экран вверх — не проблема. Но зачем сдвигать экран в сторону? Пользователю будет неудобно его держать».
Фэн Юй кивнул. Он был удовлетворен ответом Сюйлихуа, поскольку тот 
указал на недостаток этой конструкции. Но в его прежней жизни некоторые 
раздвижные телефоны имели горизонтальные цифровые панели, клавиатуры или
 игровые контроллеры.
Фэн Юй думал добавить в телефон функции электронной почты, как у 
Blackberry, и они, несомненно, захватят сегмент профессионалов. «Можно 
сделать клавиатуру, как у ноутбуков. Так пользователю будет проще и 
быстрее набирать сообщения. Также можно сделать игровой мобильный 
телефон. Если экран поднять вот так вверх, не кажется ли вам, что он 
будет похож на игровую приставку? Конечно, это только идея, и я не 
ожидаю, что вы разработаете ее сейчас».
Фэн Юй сказал и сделал жест руками, чтобы помочь Сюй Лихуа понять, о 
чем он говорит. Фэн Юй пытался вдохновить его и помочь ему преодолеть 
свои ограничения.
После того, как Сюй Лихуа дал еще несколько советов, кто-то постучал в дверь и сообщил, что пришел Дуань Юнпин.
Фэн Юй стало любопытно, почему Старый Дуань ищет его. Маленький 
Тиран» разрабатывает свою CD-консоль для видеоигр, и он должен быть в 
Шэньчжэне.
Успешно ли Маленький Тиран разработал свою игровую консоль на основе CD?
Типы телефонов

    
  





  


  

    
      В прошлом AIWA использовала несколько грязных трюков, чтобы заставить
 Nintendo рассориться с Sony, и Sony начала разрабатывать свою 
собственную консоль PlayStation. С другой стороны, Nintendo некоторое 
время сотрудничала с AIWA.
Хотя сотрудничество между Nintendo и AIWA было непродолжительным, 
AIWA получила важную информацию о консоли для видеоигр. После окончания 
сотрудничества инженеры и разработчики, участвовавшие в нем, 
присоединились к Aiwa The Little Tyrant с полученной информацией и 
продолжили свои исследования там.
Но в технологиях все еще существовал огромный разрыв. Компании 
Nintendo и Sony уже представили свои новейшие игровые консоли, а другой 
производитель видеоигр, Sega, также разработал свой собственный 
проигрыватель видеоигр с ЖК-дисплеем. Aiwa’s Little Tyrant все еще был 
на шаг позади них.
Теперь продажи игровых консолей и обучающих машин компании Aiwa’s 
Little Tyrant резко упали, а прибыль становилась все меньше и меньше. В 
конце концов, они превратились в фабрику, производящую VCD-диски с 
играми для других компаний. Под руководством Дуань Юнпина компания 
начинает производить беспроводные телефоны и снова начинает получать 
прибыль. Дальновидность и способности Дуань Юнпина просто выдающиеся. 
Каждый раз, когда Aiwa Little Tyrant находится в упадке, он думает о 
том, как вернуть ее к жизни.
……
«Старина Дуань, проходите и присаживайтесь. Есть ли у вас информация об игровой консоли на базе CD? Она разработана?»
Помогая другим компаниям в производстве игр на VCD, компания понимает
 эту технологию изнутри. Если бы не патенты, «Маленький тиран» переделал
 бы игровую консоль Sega или Nintendo и выпустил бы свои собственные 
консоли.
«Пока нет. Есть еще две технологии, которые мы не можем преодолеть. 
Мы рассматриваем возможность купить разрешение на патенты или продолжить
 разработку собственной технологии, чтобы преодолеть их». сказал Дуань 
Юнпин.
На самом деле у Дуань Йонгпинга есть и другая идея — разработка печатных плат и картриджей для аркадных игровых автоматов.
Но если они купят права на игру, они не получат прибыли, а если они 
не купят права, они станут подделками. Менеджер Фэн никогда не позволит 
ему сделать это».
Фэн Юй не раз подчеркивал это. В прошлом они были бедны, и в правовой
 системе было много лазеек, но теперь Китай начал уделять внимание 
авторским правам и патентной защите. Правительство больше не будет 
защищать Дуань Юнпина, а репутация компании будет подорвана, если на нее
 подадут в суд за нарушение авторских прав.
«Просто посмотрим, какой путь более выгоден. Вы можете решить это 
сами. Но наша технология должна идти в ногу с остальным миром, так как 
мы не можем продолжать покупать патентные разрешения у других компаний. 
Вся наша прибыль пойдет в их карманы». Фэн Юй было любопытно. Поскольку 
игровая консоль еще не разработана, почему вы здесь?
«Я знаю. Если до Нового года у нас не будет прорывов, мы купим 
технологию Nintendo, которая самая дешевая, и наша игровая консоль 
должна появиться на рынке до Нового года. Наша цель — не только игровая 
консоль, но и центры игровых автоматов». Фэн Юй выслушал слова Дуань 
Юнпина и похлопал его по плечу.
Центры игровых автоматов стали популярны во всех крупных городах 
после того, как власти закрыли все нелегальные игровые центры. Самые 
большие проблемы, с которыми сталкиваются аркадные центры, — это 
отсутствие интересных игр и неисправные автоматы. Им приходилось 
постоянно менять игры, и большинство игровых автоматов были арендованы. 
Кроме того, преимущества видеоигровых консолей на базе компакт-дисков 
заключаются в том, что на одном компакт-диске может храниться множество 
игр. Консоли для видеоигр на основе компакт-дисков могут поставляться с 
собственным ЖК-экраном или подключаться к телевизору или экрану 
аркадного автомата. Это удовлетворит спрос потребителей. Новейшая 
консоль Nintendo может использоваться даже в качестве CD-плеера. Это 
также обусловлено потребностями рынка. В Китае продаются 3 игровые 
консоли на базе компакт-дисков. Nintendo, Sega и Sony. Все они 32-битные
 2D-игры и используют самый обычный компакт-диск.
Консоль Duan Yongping разрабатывает DVD-диски и является 64-битной 
консолью. Объем памяти больше, и она может работать с 3D-играми. Он 
думает о разработке новой консоли, которая превзойдет все три компании.
Консоли этих трех компаний были предназначены для семей, а Дуань 
Йонгпинг нацелился на другой огромный рынок — аркадные центры. С помощью
 этой консоли на базе компакт-диска центры игровых автоматов смогут 
сэкономить на аренде игровых автоматов и предоставить своим клиентам 
больше возможностей для выбора.
Если все игровые автоматы в аркадных центрах будут заменены консолями
 Little Tyrant, там появится широкий выбор игр, и даже 3D-игры. Боссы 
аркадных центров, несомненно, будут рады этому. Даже если Little Tyrant 
сможет продать только 1 000 единиц в одном городе, в Китае 500-600 
городов, и если прибыль с одной единицы составит около 1 000 юаней, то 
это будет 500-600 миллионов!
Это только в Китае. Если эти машины будут экспортироваться, то прибыль будет еще больше.
«Старый Дуань, Маленькому Тирану Айва повезло, что ты рядом». сказал Фэн Юй.
«Мне повезло, что я встретил тебя. Вы не отказали ни в одной моей 
просьбе, а зарплата и дивиденды, которые вы мне дали, намного больше, 
чем те, что я получал, работая на правительство. В то время 
правительство выделило мне небольшой автомобиль, но теперь я могу 
позволить себе купить топовую модель, Olympic, автомобили Songjiang 
Motor!» — с гордостью сказал Дуань Юнпин. с гордостью сказал Дуань 
Юнпин.
«Хахаха… Старина Дуань, почему ты вернулся в Пекин?» спросил Фэн Юй.
Дуань Юнпин хлопнул себя по лбу. «Ах… Я почти забыл об этом. Менеджер
 Фэн, несколько дней назад я разговаривал со стариком Сюем, и он 
упомянул, что продажи Walkman в последнее время упали. В Китае сейчас 
много маленьких фабрик по производству Walkman. Несмотря на плохое 
качество звука, многие из них все еще хорошо продаются, потому что они 
дешевые. Их продажи даже лучше, чем у Aiwa. Рынок Walkman сокращается, и
 OldXu готов снизить производство Walkman. У меня есть идея, чтобы 
заводы AiwaWalkman производили новый продукт».
Глаза Фэн Юя засияли, и он спросил. «Это новый диктофон?»
Дуань Юнпин был шокирован. «Босс, вы видели это раньше? Этот продукт уже доступен за границей?»
Фэн Юй чуть не прикусил язык от шока. Это действительно диктофон!
В прошлой жизни Фэн Юя, самый популярный в Китае бренд диктофонов, 
BBK Electronics, был основан Старым Дуаном после того, как он покинул 
Маленького Тирана. Когда этот продукт появился на рынке, многие другие 
компании последовали за ним. Но диктофоны BBK Electronics имели лучшее 
качество звука и быстро стали лидером рынка.
Насколько хорошо продается этот диктофон? В 2000 году годовой объем продаж диктофонов составил более 1,5 миллиона единиц!
«Я только слышал об этом. Как вам пришла в голову эта идея?» спросил Фэн Юй.
«Я видел, как некоторые гонконгские репортеры во время интервью 
использовали небольшое устройство, похожее на ручку, — записывающее 
перо. Оно может сохранять короткую запись голоса и воспроизводить ее 
позже. Наша первая реклама Aiwa Walkmanfirst утверждала, что его можно 
использовать для изучения иностранных языков. Бесполезно учить язык, 
если вы им не пользуетесь. Поэтому у меня возникла такая идея. Walkman с
 функцией записывающей ручки. Это и есть то творчество, о котором вы все
 время говорите».
Фэн Юй поднял большой палец вверх. «Это потрясающая идея. Обсудите детали с Сюй Лихуа. Я поддержу вас с этим продуктом!».
Дуань Юнпин
BBK Electronics

    
  





  


  

    
      «Брат Фу, как успехи?» Прошла неделя с тех пор, как Фэн Юй вернулся в
 Сиэтл, США. За эту неделю он один раз заходил в Microsoft и посмотрел 2
 матча NBA. Шон Кемп — действительно великий игрок!
Не то чтобы Фэн Юю было нечем заняться. Он ждал новостей от Фу 
Гуанчжэна о запуске мобильных телефонов Wind and Rain в США, поскольку 
он воспользовался услугами торговой компании Фу Гуанчжэна, чтобы 
представить свои мобильные телефоны на американском рынке. Мобильный 
телефон — это электронное устройство, но он отличается от VCD-плееров. 
Целевыми потребителями мобильных телефонов являются отдельные люди, а не
 семьи.
Каналы сбыта семьи Фу в США — это местные дистрибьюторы, и некоторые 
из них занимаются телекоммуникационными устройствами. Кроме того, США — 
это родина Motorola, и во время пика эры мобильных телефонов 9 из 10 
проданных мобильных телефонов были телефонами Motorola. Даже после 
появления европейских и японских брендов мобильных телефонов Motorola 
по-прежнему занимает первое место по продажам мобильных телефонов в США.
 Местные дистрибьюторы работали с семьей Фу в течение многих лет, но они
 все равно выдвигали жесткие условия, если им нужно было привезти 
телефоны Wind and Rain Mobile. Дистрибьюторы считали, что на рынке 
существует слишком много брендов мобильных телефонов, и Motorola 
по-прежнему занимает первое место. С другой стороны, телефоны Wind and 
Rain Mobile все еще неизвестный бренд, и до сих пор нет агрессивной 
маркетинговой кампании для повышения узнаваемости бренда.
Хотя дистрибьюторы считают, что внешний дизайн телефонов Wind and 
Rain привлекателен, их функции не отличаются выдающимися 
характеристиками. Кроме того, телефоны Wind and Rain являются импортной 
продукцией, а в сочетании с налогом, телефоны не будут иметь преимуществ
 в цене.
В телекоммуникационном секторе все еще существует значительный разрыв
 между Wind and Rain и Motorola. Функции телефонов обеих компаний 
примерно одинаковы, но телефоны Wind and Rain проиграют, когда дело 
дойдет до цены.
Этот продукт не будет хорошо продаваться в США, и дистрибьюторам 
пришлось приложить те же усилия, что и остальным брендам, для его 
продвижения. Поэтому им пришлось поставить более жесткие условия.
Фу Гуанчжэн, сидевший напротив Фэн Юя, покачал головой и вздохнул. 
«Все идет не очень хорошо. Мы не можем выполнить условия, поставленные 
дистрибьюторами, если только не продадим их с убытком. Но это тоже 
бесполезно. Если Motorola разозлится, они могут начать ценовую войну, и 
наши телефоны останутся на полках!».
Motorola — ведущая телекоммуникационная компания в мире, и им легко 
атаковать любой новый бренд мобильных телефонов. Даже ведущая 
европейская компания Nokia, выпускающая мобильные телефоны, не может 
сравниться с Motorola в США.
Это отличается от того, как Фэн Юй атакует Motorola в Китае. На 
телекоммуникационном рынке Китая Motorola также является лидером, и Фэн 
Юю пришлось использовать свои связи и экономические преимущества, чтобы 
продавать телефоны по более низким ценам для получения доли рынка. В США
 у Wind and Rain нет таких преимуществ!
«Что сказали дистрибьюторы о наших телефонах?» с любопытством спросил Фэн Юй.
«Отсутствие разновидностей, известность бренда, поставки, реклама, 
цены и т.д.». Фу Гуанчжэн чувствовал себя беспомощным. Он пользовался 
телефонами Wind and Rain и знал, что это хороший телефон. Кроме того, 
его размер невелик, а внешний вид привлекателен. Но недостатки, на 
которые указали дистрибьюторы, являются фактами.
Нелегко продвигать новый бренд, не говоря уже о новом продукте на 
новом рынке. Известность бренда Wind and Rain бесполезна на этом новом 
рынке. Если Wind and Rain представит бытовую технику, бренд будет играть
 важную роль. Но потребители не будут выбирать мобильные телефоны 
Windand Rain, а без рекламы и маркетинга они не будут продаваться.
Производство мобильных телефонов Wind and Rain невелико, поскольку 
они должны поставляться на китайский рынок, и лишь небольшое количество 
телефонов экспортируется в США. Реклама может увеличить продажи, но в 
итоге Фэн Юй все равно понесет убытки.
Фэн Юй замолчал и крепко задумался над тем, что ему делать.
Он должен был придумать решение.
Фу Гуанчжэн мягко сказал. «Если у нас будет завод в США, все эти 
проблемы будут решены. Мы сможем внести небольшие изменения во внешний 
дизайн и придумать разные модели телефонов, а стоимость производства 
снизится. После этого мы сможем усилить маркетинг, и дистрибьюторы не 
будут требовать таких жестких условий. Возможно, они даже проявят 
инициативу и свяжутся с нами».
подумал Фэн Юй. Создать фабрику в США?
Фэн Юй думал об этом и раньше, но не решался, так как зарплаты в США 
намного выше, чем в России и Китае. Фэн Юй только что разговаривал с 
Кириленко, который потратил много средств на создание четырех заводов в 
Восточной Европе. Рынок мобильных телефонов еще не развит. Этот рынок 
расцветет примерно в 2000 году, и продажи мобильных телефонов будут 
быстро расти в течение следующих 10 лет, прежде чем наступит эра 
смартфонов.
Не слишком ли рано открывать фабрику сейчас?
Фу Гуанчжэн увидел, что Фэн Юй колеблется, и ему стало любопытно. 
Хотя зарплата там выше, налоги, транспортные расходы и т.д. ниже. Кроме 
того, это значительный рынок, и китайское производство не может 
удовлетворить предложение. Китайские заводы могут покрыть только 
азиатский рынок, поэтому выгоднее создавать заводы на Западе.
Фу Гуанчжэн не верит, что Фэн Юю не хватает средств. Фэн Юй может 
легко получить астрономическую сумму кредита в банке, имея только свои 
акции Microsoft.
Фу Гуанчжэн думает о приобретении акций, если Фэн Юй создаст новую 
фабрику на Западе. «Брат Фу, у тебя есть связи в Бразилии?» — спросил 
Фэн Юй. спросил Фэн Юй. Заводы в развивающихся странах выгоднее 
открывать из-за низкой стоимости рабочей силы. Стоимость рабочей силы 
является существенным фактором в себестоимости продукции. Фу Гуанчжэн 
покачал головой. «Вы хотите открыть завод в Бразилии? Я не советую этого
 делать. Хотя стоимость рабочей силы в Бразилии ниже, бразильские 
рабочие неэффективны, а общественная безопасность там слишком низкая.
Без помощи авторитетной фигуры вы понесете огромные потери. Вы также
 можете забыть об использовании дипломатических отношений Китая. Китай и
 Бразилия не в лучших отношениях».
Это значит, что мне нужно выбрать место, где хорошая общественная 
безопасность и где я могу влиять на рынок США. Тогда я могу открыть 
завод только в США? Подождите… Я также могу открыть завод в Канаде. 
Супермен Ли и его семья имеют значительное влияние на Канаду.
«Брат Фу, подожди немного. Я сейчас позвоню брату Каю. У него должны 
быть связи в Канаде». Фэн Юй решил открыть фабрику в Северной Америке. 
Одна или две фабрики не повлияют на его средства, а главное, это 
позволит телефонам Wind and Rain Mobile проникнуть на рынок США.
В Китае Фэн Юй не боится ни одной всемирно известной компании. Даже в США Фэн Юй был намерен стать номером один!
Фу Гуанчжэн был разочарован. Если бы Фэн Юй сотрудничал с Ли Цзэкаем, он был бы вне игры.
Шон Кемп

    
  





  


  

    
      Норио Ога сидел в своем кабинете и курил сигару. Компания Sony 
пережила тяжелые времена, но теперь восстановилась. То же самое 
произошло и с Норио Ога. Он был отстранен от работы на некоторое время, 
но был вновь принят на работу в компанию Sony в качестве президента.
Кто еще может справиться с работой лучше, чем Норио Ога? Во время 
отстранения Норио Ога некоторые акционеры и высшее руководство боролись 
за пост президента, но председатель совета директоров Акио Морита 
остановил эту борьбу, вернув Норио Ога.
Игровые приставки PS от Sony продаются хорошо, и хотя Walkman и 
CD-плееры находятся на спаде, Sony нашла еще один способ заработать 
деньги. В настоящее время Sony продвигает свои MD-плееры и добилась 
определенных успехов. Кроме того, этот продукт получил награду AIWA!
Дела Sony в области ПК, цифровых камер, мобильных телефонов и другой 
электронной продукции идут лучше, а долг компании Columbia Pictures 
почти погашен. В следующем году Sony надеется получить высокую прибыль, и
 кто посмеет снова критиковать Норио Охгу?
Прогресс всех этих продуктов сделал Норио Охгу счастливым, но еще 
больше его порадовало то, что ни один американский дистрибьютор не 
желает продавать мобильные телефоны Wind and Rain в США!
Норио Ога был вне себя от радости, когда услышал эту информацию. Хахаха… Ну и подача, право слово!
У Sony было много конкурентов, и некоторые из них использовали против
 них скрытые методы. Но есть лишь несколько человек, которых Sony и 
Норио Ога ненавидят. Один из них — Фэн Юй из Китая!
Если бы не этот человек, то AIWA по-прежнему будет подчиняться Sony, а
 Sony всегда будет лидером на рынке портативных музыкальных 
проигрывателей. Прибыль Sony не упадет, если AIWA не будет конкурировать
 с ними, вызывая падение продаж и прибыли.
Кроме того, Фэн Юй заставил Sony понести огромные убытки в конкурсе 
DVD-плееров, а китайская компания Lenovo, в которой Фэн Юй имеет долю, 
привела к тому, что продажи ПК Sony остановились.
Развитие Sony за последние два года было медленным, и главная причина — Фэн Юй!
Теперь Фэн Юй хочет выйти на рынок мобильных телефонов и упирается в стену.
Вы действительно думаете, что ваш бренд «Ветер и дождь» непобедим? 
Когда речь идет о брендинге, как вы можете конкурировать с Sony?
Более того, мы производим мобильные телефоны уже много лет, и 
посмотрите на количество моделей телефонов. У вас у всех есть только 
одна модель телефона, и вы смеете выпускать ее на рынок?
Вы все можете продавать свои телефоны в Китае, потому что китайцы 
невежественны и защищают свои собственные внутренние компании! 
Попробуйте продавать свои телефоны в Японии. Если вы сможете продать 
более 10 000 единиц, я немедленно уйду в отставку!
Вы все еще хотите выйти на рынок США? Вы даже не можете выйти из Китая!
У нас, Sony, есть заводы по всему миру, и у нас не только самые 
передовые технологии и брендинг, но мы также можем контролировать 
себестоимость продукции. Вот что такое Wind and Rain Electronicslack.
Мы не только вернем себе первое место на рынке портативных музыкальных плееров, но и подавим ваши мобильные телефоны!
……
«Мистер Сильва, приятно познакомиться». Фэн Юс улыбнулся и протянул 
руку для рукопожатия. Этот пожилой мужчина с белыми волосами — 
генеральный директор компании Philips в Североамериканском регионе.
«Господин Фенг, я тоже рад познакомиться с вами. Я всегда хотел встретиться с вами, но был перегружен работой».
Сильва хотел встретиться с Фэн Ю, потому что компании Philips и Wind 
and Rain Electronics являются партнерами, а Фэн Ю — директор Microsoft, 
который также является супермагнатом, контролирующим весь китайский 
рынок.Но у Сильвы не было повода встретиться с Фэн Ю. Теперь все 
изменилось, поскольку Фэн Юй был тем, кто пригласил его к себе. 
«Господин Сильва, я пригласил вас, чтобы попросить Philips об услуге».
«Мы сделаем все возможное, чтобы помочь вам». Перед тем как приехать 
сюда, Сильва получил инструкции из своего штаба установить хорошие 
отношения с Фэн Юем. Фэн Юй — важный партнер, а запатентованные 
технологии Wind andRain очень помогли Philips.
«Я слышал, что у Philips есть несколько заводов в Северной Америке».
«У нас два больших завода и три маленьких», — ответил Сильва.
Это не секрет, и каждый может узнать об этом, если захочет.
«Могут ли ваши заводы выделить несколько сборочных линий, чтобы 
помочь нам в производстве электронной продукции?» спросил Фэн Юй. В 
прошлом Philips помогал Wind and Rain производить проигрыватели Super 
VCD, и в настоящее время их заводы в Европе все еще занимаются этим.
«Производить продукцию для вас? Хотя у наших заводов много заказов, 
мы должны быть в состоянии выжать немного ресурсов, чтобы помочь вам. 
Что вы собираетесь производить?» Сильва намекнул Фэн Юю, что Philips 
многим пожертвует, чтобы помочь ему.
«Мобильные телефоны. Мы надеемся, что ваши заводы помогут нам 
произвести партию мобильных телефонов марки Wind and Rain. Количество 
должно быть около 100 000 штук. Сколько вы все берете?» спросил Фэн Юй.
«Мне нужно обсудить с фабриками, прежде чем я смогу сказать вам 
стоимость. Но боюсь, что наши цены не будут дешевыми», — ответил Сильва.
«Я понимаю. Мне нужна только высококачественная продукция, и я уверен
 в заводах Philips. Если возможно, помогите мне передать в ваш головной 
офис сообщение о том, что я хотел бы, чтобы Philips помог изготовить 
партию телефонов в Европе».
Это было самое простое и дешевое решение, которое только мог 
придумать Фэн Юй. Он думал о том, чтобы привлечь небольшие электронные 
заводы или менее дорогие варианты, но его беспокоило качество.
Кроме того, некоторые технологии в мобильном телефоне не могли быть 
переданы небольшим фабрикам. Хотя эти технологии не были запатентованы 
или являлись основной технологией телефона, у маленьких фабрик нет к ним
 доступа, и передавать им эти технологии не имело смысла. Не думайте, 
что в США нет подделок. США — одна из стран, где больше всего 
подражаний. Как это возможно, что все подделки импортируются? В прошлой 
жизни Фэн Юя многие фабрики по производству подделок процветали 
благодаря заказам из США.
Страна, в которой происходит больше всего нарушений авторских прав и 
патентов, также является страной, которая утверждает, что имеет 
наибольшую защиту авторских прав и патентов. Каждый год в США более 
одной компании судились по патентным вопросам.
Исходя из этих соображений, Фэн Юфин решил обратиться к Philips с 
просьбой помочь ему в производстве партии телефонов на время, пока он 
приобретет завод в Канаде. Пройдет несколько месяцев, прежде чем завод 
будет готов к производству.
Фэн Юй хотел использовать текущую модель мобильного телефона для 
организации каналов сбыта в США. Он не будет требовать 
специализированного прилавка, и ему будет достаточно возможности 
продавать телефон в магазинах мобильных телефонов. Фэн Юй ждет, что Wind
 and Rain представит новые модели телефонов, поскольку новые телефоны 
будут иметь лучшие технологии и дизайн, чем все существующие на рынке 
телефоны. Стоимость производства также будет снижена, и это время для 
начала агрессивной маркетинговой кампании.
Фэн Юй и Фу Гуанчжэн смотрели на рынок мобильных телефонов и знали, 
что в следующем году прибыли не будет. Но до конца 1998 года неизбежно 
будут возвраты, и с новыми моделями телефоны Wind и Rain будут приняты 
потребителями. Фэн Юй обедал с Сильвой до «Сильвалефта». Он вернется к 
Фэн Юю после того, как проконсультируется со своим штабом. Фэн Юй стоял 
перед окнами своего офиса. Он хочет создать электронную империю и 
заставить все крупные компании, которые были в его прошлой жизни, 
склониться перед ним!
«Президент! Посмотрите на этот отчет. Wind andRain Electronics 
подписала соглашение с Philips. Заводы Philips помогут Wind and Rain 
Electronics произвести партию мобильных телефонов, и телефоны Windand 
Rain поступят на рынки западных стран!»
«Что? Почему такая крупная компания, как Philips, помогает другим 
производить телефоны? Кроме того, как они собираются распространять свои
 телефоны? Они используют каналы распространения Philips?!»
Норио Ога нахмурился.
Возможно, Philips не очень хорошо разбирается в телекоммуникационной
 индустрии, но с их помощью мобильные телефоны Wind and Rain смогут 
быстро развиваться на зарубежном рынке!

    
  





  


  

    
      Утреннее солнце светит на Фэн Юя через окно. Фэн Юй стоит у окна и 
смотрит на облака в небе и движение на дорогах. Его выражение лица было 
таким, будто он чего-то ждет.
Тук, тук, тук…
«Войдите».
Ральф вошел в комнату и сделал вид, что вытирает пот со лба. «Босс, это ваше письмо. Я принес его сюда».
Фэн Юй улыбнулся, увидев знакомый почерк на конверте. «Хорошо. Просто оставь письмо здесь. Хорошая работа».
Очень важно хвалить подчиненных, когда они что-то делают для вас.
«Это мой долг. Босс, я вернусь к работе». Ральф налил чашку чая и поставил ее на стол Фэн Юя, после чего вышел.
Фэн Юй вскрыл конверт и осторожно достал письмо. От бумаги исходил сладкий аромат цветов.
Почерк был так хорошо знаком Фэн Юю, и он сделал глоток горячего чая, читая письмо из Шанхая.
Это письмо пришло в Сиэтл несколько дней назад, но Фэн Юй был в 
Нью-Йорке. Случилось так, что Ральф должен был приехать в Нью-Йорк, и 
Фэн Юй попросил его привезти ему это письмо из дома.
«Все ли у тебя хорошо в Америке? Занята ли твоя работа? Ты упоминал, 
что работаешь во всемирно известной компании, и у тебя, должно быть, нет
 времени на отдых… В школе я вступил в студенческое ремесленное 
общество. К тому времени, когда вы будете читать это письмо, возможно, я
 уже сделаю шедевр…».
Чжоу Кэсинь писала в письме только о своей повседневной жизни и 
пустяках. Отношения между Фэн Юем и Чжоу Кэсинь перестали быть обычными 
дружескими. Хотя они ничего не говорили о своих чувствах друг к другу, 
Фэн Юй чувствовал изменения по тому, как она писала письмо.
Фэн Юй не знает, хорошо это или нет. Он думал, что раз уж он с Ли На в
 этой жизни, то Чжоу Кэсинь должна сама искать свое счастье. Но когда 
Фэн Юй подумал о Чжоу Кэсинь в объятиях другого мужчины, ему стало не по
 себе.
Не многие вещи могут заставить Фэн Юя чувствовать себя неловко.
Хотя многие люди говорят, что деньги — это еще не все, но, имея много денег, можно многое сделать.
По крайней мере, с Фэн Юем не случится тех проблем, от которых 
страдают другие. Фэн Юй может легко решить свои проблемы с помощью 
денег. Но когда дело доходит до отношений, деньги ничего не могут 
сделать. По крайней мере, Фэн Юй не хочет использовать деньги для 
решения этой проблемы.
Перед Кириленко, Фу Гуанчжэном и остальными Фэн Юй ведет себя как 
эксперт по отношениям и часто дает им советы. Но он понял, что был 
шутом, когда столкнулся с проблемами в отношениях.
В письме Чжоу Кэсинь упоминала, что за ней ухаживает старшеклассник, а
 она еще не решила, принять ли его. Фэн Юй вдруг испугался и 
забеспокоился, что Чжоу Кэсинь примет этого старшеклассника.
Но Фэн Юй подумал о том, что он может дать Чжоу Кэсинь. Половину своего сердца или материальную жизнь, которой все завидуют?
Фэн Юй не хотел отказываться от Чжоу Кэсиня и знал, что невозможно 
отказаться от Ли На. В этот момент Фэн Юй позавидовал древним временам, 
когда мужчина мог иметь несколько жен. Даже сейчас многие страны все еще
 принимают полигамию, а в Азии некоторые страны узаконили ее. Почему же 
Китай отменил эту практику?
Что еще больше расстроило Фэн Юя, так это то, что Гонконг также 
прекратил эту практику. Если нет, то гонконгский паспорт Фэн Юя можно 
использовать с пользой.
Подождите… У меня два паспорта!
Фэн Юй вдруг разразился смехом. Два паспорта означают, что у него две личности, и значит ли это, что он может жениться дважды?
Все, что нужно сделать Фэн Юю, это убедить Чжоу Кэсинь и Ли На. Но это будет непросто.
Фэн Юй придумал множество идей, но в конце концов сам над собой 
посмеялся. Возможно, он даже не нравится Чжоу Кэсинь. Если у нее нет 
интереса, он не будет приставать к нему и просто подружится с ней. ……
Чжоу Кэсинь сидела у окна, подложив руки под подбородок. Последнее 
письмо она получила, когда начались занятия в школе. Сейчас уже почти 
каникулы, а она до сих пор не получила ни одного ответа.
Может, мне накопить денег и отправить экспресс-письмо, как он?
«
Кексин, что ты делаешь? Думаешь о своем парне?» Веселая девушка внезапно появилась позади Чжоу Кэсиня.
Чжоу Кэсинь испугалась и похлопала себя по груди. «Ты меня напугала».
«Писать письма каждый день — это не выход. Ты знаешь об электронной 
почте? Просто отправь ему письмо, и он сможет получить его, когда будет в
 сети. Это будет быстрее, и не нужно покупать марки».
Чжоу Кэсинь просветлел. Вот именно. Почему я не подумал об этом 
раньше? В школе есть компьютеры, и я могу отправлять и получать 
электронные письма там. Это будет гораздо быстрее, чем обычные письма.
Хотя я не увижу его почерк, мне не придется так долго ждать его ответа.
Когда-то ожидание писем было для Чжоу Кэсиня радостью. Но теперь оно превратилось в пытку.
Чжоу Кэсинь спрашивала себя. Почему она так ждала ответа от собеседника? Они просто болтали о своей повседневной жизни.
Соседи по комнате и близкие друзья Чжоу Кэсинь насмехались над ней, 
говоря, что ее друг по переписке — ее парень, и странно, что она никогда
 не думала отрицать это.
Но другая сторона — выпускница Пекинского университета и в настоящее 
время работает в Microsoft. Как у такого способного человека может не 
быть девушки?
Даже если у него нет девушки в Китае, у него должна быть девушка в США. Там женщины более открыты.
«Эх, Кексин, я с тобой разговариваю. О чем ты думаешь?»
«О, ни о чем».
«Почему ты остаешься в общежитии на выходные? Давай сходим в 
супермаркет. Супермаркет Тай Хуа напротив нашей школы проводит акцию, и я
 выиграл ваучер на 10 юаней!».
«Правда? Тебе так повезло. Давай я сначала причешусь».
Когда они поднялись на первый уровень общежития, Чжоу Кэсинь, как 
обычно, заглянула в офис общежития. Она была разочарована, когда не 
увидела письма, которого ждала.
«Эх… Хватит искать. Тебе не надоело смотреть в окно офиса? Сотрудники
 внутри знают тебя. Если у них будет твое письмо, они сообщат тебе». 
Соседка Чжоу Кэсинь посмотрела на нее.
«Я просто смотрю.
Пойдем в супермаркет».
«Не надо так волноваться. Акция все еще продолжается, и вы тоже 
можете принять в ней участие. Если ты выиграешь ваучер на 100 юаней, мы 
сможем купить много лакомых кусочков».
……
Чжоу Кэсинь и ее соседка по комнате вернулись из супермаркета, неся 
по большой сумке. Они купили все дешевые лакомые кусочки, которые смогли
 найти, и несколько заколок для волос.
По дороге в свою комнату Чжоу Кэсинь, как обычно, смотрела на окно 
офиса общежития. Вдруг она толкнула пакет с лакомыми кусочками, который 
держала в руках, своей подруге и побежала в офис.
«Тетя Чжао! Это письмо! Это мое письмо!»

    
  





  


  

    
      «О, менеджер Фэн… Давненько вы не заглядывали ко мне в офис». Начальник станции Цзя рассмеялся.
«Хватит шутить. После того, как ты стал начальником телестанции, тебя
 всегда нет в офисе. Вот… кубинская сигара. Я купил ее для тебя. Ты 
можешь курить ее для удовольствия, когда будешь свободен». Фэн Юй 
положил сигару на стол начальника станции Цзя перед его секретаршей.
Эта сигара — не золото и не наличные, и оценить ее стоимость 
невозможно. Даже если правительство захочет провести расследование, 
доказательств не будет. Это просто небольшой подарок между друзьями. 
Конечно, подарки, которые дарит Фэн Юй, самые лучшие и самые дорогие!
Начальник станции Цзя рассмеялся и не отказался от сигары. «Для меня большая честь курить сигару, подаренную вами».
Завтра состоится аукцион рекламных таймслотов на следующий год. Нет 
необходимости спрашивать. Фэн Юй должен быть здесь, чтобы рассказать о 
своей покупке тайм-слотов. На этот раз Фэн Юй приехал лично, и он должен
 выбрать лучшее время.
Фэн Юй сказал. «Начальник Цзя. Я не буду говорить без умолку. В этом 
году мне нужно больше рекламных мест, и я куплю все места, которые 
предложат Tongyi, Kang Shifu, Pepsi, Coca-Cola, Motorola, Nokia, 
Ericsson и все другие японские компании!».
Рука начальника станции Цзя, в которой он держал чашку с чаем, 
задрожала. «Вы хотите купить все слоты, на которые претендовали эти 
компании? Я правильно понял?»
Фэн Юй назвал много компаний, и все они относятся к разным отраслям. 
Некоторые из них — международные компании, и у них большой рекламный 
бюджет. Сколько Фэн Юй собирается потратить в этом году?!
«Ты думаешь, я буду шутить по этому поводу? Мне все равно, сколько 
они поставят. Но если они сделают самую высокую ставку, я добавлю 5%. 
Шеф Цзя, в этом году плата за рекламу, несомненно, будет рекордно 
высокой». Фэн Юй рассмеялся.
В прошлом году Tai Chi заняла первое место с 66,66 млн юаней, а их годовая прибыль составила более 900 млн юаней.
Китай — страна, любящая алкоголь, и люди привыкли, что во время 
деловых встреч на обеденных столах стоит несколько бутылок недорогого 
алкоголя.
Неважно, вкусен ли этот алкоголь или нет. Дорогие бутылки алкоголя ставят, чтобы произвести впечатление на клиентов.
Судя по предыдущей жизни Фэн Юя, в этом году Tai ChiAlcohol снова 
станет лидером торгов, а общая сумма собранных рекламных сборов будет в 5
 раз больше, чем в прошлом году! Все бизнесмены считают, что если стать 
главным участником аукциона CCTV по продаже рекламных слотов, то это 
принесет им большую прибыль. Предложения компаний должны быть основаны 
на собственной оценке компании. Например, увлажнители воздуха Wind and 
Rain и супервентиляторы не будут рекламироваться в этом году. Даже если 
они будут рекламироваться и станут лучшим участником торгов, прибыль не 
сможет покрыть сумму, потраченную на рекламный слот.
В любом случае, в Китае существует только два бренда увлажнителей 
воздуха и супервентиляторов. Wind and Rain и Ya Du. Ya Du также не 
намерена покупать рекламные слоты, и у Wind and Rain нет необходимости 
делать это. Более того, сейчас основная доля прибыли от увлажнителей и 
супервентиляторов приходится на западные страны. Но в этом году многие 
продукты Фэн Юя, такие как беспроводные телефоны, мотоциклы и автомобили
 Songjiang Motors, новейшее лекарство Bing CityPharmaceutical, нуждаются
 в рекламе. Lehaha, Jianlibao и другие также будут представлять новые 
продукты. Поэтому Фэн Юй требуется больше рекламных мест.
Если MP3-плеер будет успешным, новый DVD-плеер будет разработан или 
диктофон будет запущен в этом году, реклама может быть переключена на 
продвижение этих продуктов.
Хотя в Китае много спутниковых каналов, в ближайшие несколько лет реклама на CCTV будет наиболее эффективной.
……
«Менеджер Фэн, не кажется ли вам, что ваше предложение немного 
занижено?» спросил Ли Цзинвэй. Аукцион по продаже рекламных слотов 
вот-вот начнется, и это будет та же система тесных торгов, что и в 
предыдущие годы. Но Ли Цзинвэй был озадачен.
Менеджер Фэн сказал, что в этом году плата за рекламу будет намного 
больше, но почему сумма, которую он написал, такая же, как и в прошлом 
году?
Чжун Цинсянь ткнул пальцем в Ли Цзинвэя, давая понять, чтобы тот 
прекратил расспросы. Чжун Цинсянь знал, что Фэн Юй и начальник станции 
Цзя очень близки, и Фэн Юй может менять рекламу, когда захочет. Если бы 
другая компания нарушила правила и ее рекламу убрали, CCTV обратилась бы
 к Фэн Юю, чтобы спросить, не хочет ли он занять это место первым. 
Предлагаемая цена также является сниженной.
В прошлом Лехаха извлекал из этого выгоду.
На этот раз менеджер Фэн пришел участвовать в торгах лично, и Чжун 
Цинсянь считает, что менеджер Фэн будет самым высоким участником торгов.
Чжун Цинсянь почувствовал, что на него смотрят какие-то люди, и 
повернулся в ту сторону. Хмф! Вы все думаете, что сможете получить 
рынок, просто объединившись? Менеджер Фэн сказал, что вы все не 
выиграете ни одного тендера в CCTV!
«Группа Цзяньлибао является победителем по этому лоту, и ее ставка составляет 10,05 миллионов юаней».
Глаза Ли Цзинвэя широко раскрылись. Что происходит? Он своими глазами
 видел, как менеджер Фэн написал 8,88 млн. юаней. Как получилось, что 
ставка стала 10,05 миллионов?
Заместитель генерального директора Kang Shifu в гневе взмахнул 
кулаком. Он думал, что его ставка в 10,01 млн. будет достаточно хорошей,
 чтобы выиграть слот, и не ожидал, что Цзяньлибао сделает ставку менее 
чем на 5% больше, чем он!
Через 5 минут был объявлен результат еще одного слота. Победителем 
стала компания Lehaha Group, а сумма ставки оказалась меньше, чем 
написал Фэн Юй.
Представитель Тонг И бил себя в грудь от страха. Он видел, что Кан 
Шифу проиграл их ставку раньше и увеличил свои ставки. Но почему он 
проиграл?
Компании, выигравшие слоты, на которые они подали заявки, были их конкурентами, и это их больше всего расстраивало.
Слоты, на которые претендовали Pepsi и Coca-Cola, также были выиграны Lehaha.
Кан Шифу сделал еще одну заявку на другой слот, и на этот раз 
победителем стала не Lehaha и не Jianlibao. Это BingCity Pharmaceutical.
Представители этих четырех компаний повернулись и посмотрели в 
сторону Чжун Цинсяня, увидели Чжун Цинсяня, Фэн Юя и остальных, которые 
радостно улыбались. Это не совпадения!
Представители японских компаний также были расстроены, так как ни одна японская компания не выиграла ни одного слота.
Это дискриминация. Мы должны подать официальную жалобу через наше 
Министерство иностранных дел! Обе наши страны подписали соглашение о 
взаимопомощи, а это противоречит условиям соглашения!
Телекоммуникационные компании из Европы и Северной Америки также не 
выиграли ни одного места. Они заметили, что телекоммуникационный рынок 
находится на подъеме, и хотят увеличить свою рекламу, чтобы получить 
долю рынка и брендинг. Но почему они не могут выиграть ни одного 
рекламного слота на этом аукционе?
Кроме того, почему компании, выигравшие слоты, на которые мы делали 
ставки, — это Wind and Rain Electronics, Aiwa Electronics, Wind and Rain
 HomeAppliances, Aiwa Home Appliances и т.д.?
Неужели все это совпадения? Не успел закончиться утренний аукцион, 
как место перед вечерними новостями было продано за 330 миллионов юаней,
 и аукцион продолжится после обеденного перерыва.
Когда Фэн Юй и остальные уходили, они проходили мимо представителей 
Кан Шифу и других компаний, Ли Цзинвэй с сарказмом сказала. «Некоторые 
компании такие жалкие. Они даже не могут получить ни одного слота!»
Кан Шифу и представители других компаний были в ярости. Они 
посмотрели на выражение лица Ли Цзинвэя и поняли, что этот аукцион был 
подстроен. Они должны пожаловаться властям, и пусть CCTV даст им 
ответ!!!

    
  





  


  

    
      Обед проходил в бранче «Цюаньчжуд» недалеко от CCTV. Ли Цзинвэй 
нахмурился и спросил. «Менеджер Фэн, мы не слишком очевидны? Они не 
выиграли ни одного тендера, и они могут заподозрить».
ВуЧиганнг рассмеялся. «Менеджер Ли, все в порядке. Это аукцион, и 
наши ставки выше. Вы двое выиграли достаточно мест. Я должен выиграть 
несколько мест позже после обеда». Ву Чжиган представлял 
фармацевтическую компанию города Бинг для участия в аукционе. Но на 
самом деле он здесь, чтобы получить удовольствие.
«У нашего машиностроительного завода BingCity достаточно слотов. 
Нашей рекламы сейчас достаточно для поддержания позиции бренда, и наша 
цель в этом году — открыть точки продаж во всех провинциях». Bing City 
Machinery уже выиграла несколько слотов, и этого достаточно для 
продвижения их новой модели машин.
«Нам все еще нужно 4 или более слотов». сказал Цзян Ваньмэн. Под «мы»
 подразумевались компании Wind andRain Electronics, Aiwa Electronics, 
Wind and Rain Home appliances, Aiwa HomeAppliances, Aiwa Little Tyrant и
 др. Эти несколько компаний разрабатывали новые продукты вместе, и когда
 у них появится новый продукт, он будет продаваться под двумя брендами.
«Lehahaneeds» нужно как минимум еще 2 для нашего последнего продукта.
 Мы не возражаем, даже если это будет больше двух слотов». сказал Чжун 
Цинсянь.
«Не надо так волноваться. Слишком много рекламных слотов тоже 
бесполезно. Мне все еще нужно подготовить два слота для Lenovo. Вы все 
можете не получить больше того, что у вас есть. В любом случае, на этот 
раз я должен дать им понять, кто здесь главный!» Фэн Юснери. Это Китай, 
моя родная земля!
Аукцион продолжился во второй половине дня. Из-за высоких ставок, 
сделанных утром, ставки после обеда увеличились. Фэн Юй и его люди 
продолжали делать ставки как сумасшедшие и делали ставки почти во всех 
временных интервалах. Казалось, что они хотят выкупить все.
Когда аукцион закончился, Motorola, Sony, Nokia, Tongyi, Kang Shifu, Pepsi и т.д. не выиграли ни одного рекламного слота.
Представители этих компаний изменили свои стратегии и повысили ставки на 10%.
Но они все равно возвращаются домой с пустыми руками. Не все слоты 
выросли в цене. Некоторые слоты были проданы по ценам ниже, чем в 
прошлом году. Но все слоты, на которые делали ставки эти компании, 
подорожали в разы. Это слишком странно!
…….
«StationChief», представители некоторых компаний отказываются 
уходить. Они настаивают на встрече с вами, и заместитель начальника 
станции Ву не может его остановить». В кабинет ворвался секретарь 
начальника станции Цзя.
Начальник станции Цзя медленно ответил. «Они сделали что-нибудь агрессивное?»
«Они сказали, что будут жаловаться в свое посольство на то, что мы их дискриминируем». Секретарь ответил.
«Жаловаться? Давайте. Хмф! Мы выставляем на аукцион рекламные слоты, а
 их ставки ниже, чем у других, и они все равно хотят выиграть слоты? 
Что? Они иностранцы и думают, что получат особое отношение? Они раньше 
не участвовали в аукционах? Разве они не знают, что слоты достанутся 
тому, кто предложит самую высокую цену? У них нет денег, чтобы 
участвовать в аукционе, и они все еще хотят жаловаться?» сказал шеф Цзя.
Секретарь потерял дар речи. Все эти компании — транснациональные, и 
никто из них не беден. Как я должен передать ваше послание?» «Идите. 
Просто повторите им то, что я только что сказал!» Начальник Цзя ждал 
подробного отчета об аукционе и не был заинтересован в разговоре с этими
 смутьянами.
Заместитель начальника станции Ву изо всех сил пытался успокоить этих
 представителей, но они просто отказывались уходить. Они требуют 
объяснений от начальника станции, почему они не выиграли ни одного 
места.
«Секретарь Сунь, где начальник?» Заместитель начальника станции Ву 
огляделся и не увидел начальника станции. Начальник станции Цзя хочет, 
чтобы он разобрался с этими людьми?
Но он не может с ними справиться!
«Начальник станции сейчас занят и попросил меня передать сообщение 
этим представителям». сказал секретарь Сунь и подошел к сцене. Микрофон 
все еще не убрали, и он дважды постучал по нему.
Все услышали стук и посмотрели на сцену. Кто этот человек? Где начальник станции?
CCTV хочет успокоить нас, прислав кого-то другого? Похоже, что они 
не воспринимают нас всерьез. Если мы не будем жаловаться на наши 
посольства, вы все не выучите этот урок!
«Тихо! В чем проблема?»
«Кто вы такие, чтобы так с нами разговаривать? Мы хотим пожаловаться 
на аукцион. Этот аукцион подтасован. Позовите сюда начальника станции!» 
крикнул кто-то. «Кто сказал, что аукцион подтасован? Где 
доказательства?» ответил секретарь Сунь.
«Все мы здесь участвовали в аукционе, и мы не выиграли ни одного места! Вы хотите сказать, что этот аукцион не подтасован?»
с презрением ответил секретарь Сунь. «Что за шутки! Это закрытый 
аукцион. Вы все недооценили стоимость слотов и сделали более низкие 
ставки. Конечно, вы все не выиграете. В вашей стране, Японии, аукцион 
выигрывает тот, кто сделал самую низкую ставку? В присланных вам 
документах были четко прописаны правила аукциона. Побеждает тот, кто 
сделал самую высокую ставку!»
Представитель Sony был в ярости. С каких это пор я сказал, что слот 
должен выиграть тот, кто предложит наименьшую цену? Но не может быть, 
чтобы наши ставки всегда были на 5% меньше, чем у победителя. Мы 
предложили за некоторые слоты цену на 50% больше, чем планировали, и все
 равно уступили Aiwa или Wind and Rain на 5%? Как такое возможно?
«Объясните нам, почему всегда именно эти несколько компаний делают 
самые высокие ставки, а ни один японец не выиграл ни одного слота? Это 
несправедливо!» спросил кто-то.
«Что вы имеете в виду под этими несколькими компаниями? В этом 
аукционе участвуют более 900 компаний, и только около 200 компаний 
выиграли рекламные слоты. Некоторые компании выиграли больше слотов, чем
 остальные, и есть много компаний, которые не выиграли ни одного слота, 
как вы все. Создали ли эти компании проблемы, как вы все? Вы все сделали
 ставки на более чем 120 слотов, и 86 компаний выиграли эти слоты. 
Компании из частного сектора, а некоторые даже являются совместными 
предприятиями. Они представляют различные отрасли промышленности, такие 
как производство продуктов питания, одежды, электроники, мебели, 
косметики и т.д.
и некоторые из этих компаний из Европы, Америки, Африки, Азии. Какая часть несправедлива?»
Чтобы избежать нераспроданных слотов, CCTV пригласила к участию 
некоторые компании, которые находятся рядом с ними. Если на какой-либо 
слот не найдется претендентов, эти компании будут участвовать в торгах, а
 затем продадут его обратно CCTV. В этом году рекламные слоты 
продавались хорошо, и этим приглашенным компаниям не пришлось ничего 
выставлять на торги.
AiwaElectronic также считается одной из компаний совместного 
предприятия. У них есть акционеры из Гонконга, и AIWA также владеет 
частью ее акций. Как вы можете утверждать, что ни одна японская компания
 не выиграла ни одного тендера?».
«Мы сделали высокие ставки, почему мы не выиграли ни одного места?». 
«Кто-то сделал более высокие ставки, чем вы все. Вы все неправильно 
оценили свои ставки, кого вы можете винить?». сказал секретарь Сунь.
Заместитель начальника штаба Ву добавил. «Это верно. Наши слоты стоят
 дороже, чем в прошлом году. Просто посмотрите на самый дорогой слот. В 
этом году он стоит 330 миллионов по сравнению с 67 миллионами в прошлом 
году».
Секретарь Сунь нарочито громко зарычал. «У вас у всех нет денег, а вы все равно хотите слоты? Как они добились своих позиций?»
Представители были в ярости, но не могли ничего ответить.
Когда представители уходили, секретарь Сунь с сарказмом сказал. «Эти 
люди даже не знают правил аукциона и все еще осмеливаются участвовать? 
Не забудьте сказать этим компаниям, чтобы в следующем году они прислали 
более умных представителей!».
Представитель Sony обернулся и пристально посмотрел на секретаря 
Суня. Он вздохнул и продолжил свой путь к выходу, думая о том, как он 
будет отчитываться перед своим начальством!

    
  





  


  

    
      "Директор Фанг, почему вы звоните?" Фэн Юй было любопытно, ведь 
директор Фан не должен был звонить, чтобы поболтать с ним. Может быть, 
Железный Кулак Чжу хочет встретиться с ним?
"Вы сейчас в Пекине?"
"Да. Я вернулся 2 дня назад. Что случилось?"
"Приходи завтра в 10 утра в Чжуннаньхай. Старик хочет встретиться с тобой".
Ах~~~
Старик хочет встретиться со мной?
Фэн
 Юй задумался на некоторое время. Может быть, его спровоцировала реклама
 аукциона слотов? Но в этом нет ничего плохого, и я потратил больше 
денег на слоты. Может, это из-за того, что я нацелился на эти 
тайваньские компании?
"Хорошо. Я приду вовремя".
На 
следующее утро Дун Сюэбин появился у входа в Чжуннаньхай в 9.50 утра. 
Кто-то вышел, чтобы ввести Дун Сюэбина в дом, и Дун Сюэбин посмотрел на 
часы, когда усаживался. До 10 утра оставалось еще 5 минут.
Дверь внезапно открылась, и в комнату медленно вошел старик с тростью.
Старик,
 казалось, боролся, но никто ему не помогал, и он не пользовался 
инвалидным креслом. Фэн Юй быстро встал и направился к нему, чтобы 
помочь, но его остановили врач и медсестры.
Старик всю жизнь был 
солдатом и не хотел, чтобы другие смотрели на его состояние сейчас. Он 
никогда не примет помощь от других, когда сможет ходить.
"Сяо Фэн,
 садись". Глаза старика были мутными, а голос уже не был таким сильным, 
как раньше. Но Фэн Юй мог сказать, что он не страдает от какой-либо 
болезни.
"Спасибо, председатель". Фэн Юй сел со сложными чувствами.
В
 прошлой жизни Фэн Юя этого старика уже не будет после наступающего 
Нового года по лунному календарю, и он не сможет исполнить свое самое 
большое желание - увидеть объединение Китая.
Во время возвращения 
Гонконга старик не появлялся на публике. Многие говорили, что военные 
учения были для него слишком волнительными, кроме того, ходили слухи, 
что его здоровье пошатнулось, и он знал, что его время почти вышло. 
Поэтому он думал использовать военную силу, чтобы вернуться в Китай.
Но все эти планы были сорваны шпионами! Конечно, США тоже сыграли свою роль.
"Сяо Фэн, я слышал, что ты ездил в США в последние два года. Почему? Ваш бизнес в Китае не очень хорош?"
"Конечно,
 нет. У меня есть мечта. Я хочу получить деньги из-за рубежа, чтобы 
укрепить нашу экономику. Наша экономика сейчас хорошо развивается, и у 
нас много возможностей. Я буду продолжать свой бизнес здесь". Фэн Юй 
слегка поклонился и ответил.
"Я слышал, что вы начали производить 
мобильные телефоны. Неужели наши мобильные телефоны отечественного 
производства лучше зарубежных?" - задал еще один вопрос старик. 
Возможно, он был доволен ответом Фэн Юя и не стал продолжать эту тему.
"Я
 не смею утверждать, что китайские телефоны лучше зарубежных. Но я 
уверен, что через 3 года продажи и прибыль наших телефонов войдут в 
тройку лучших в мире, а еще через 3 года станут номером один в мире!".
Фэн
 Юй думал об этом. Легко победить другие компании по производству 
мобильных телефонов, кроме Nokia и Motorola. Но 6 лет ему должно 
хватить, чтобы победить эти две компании.
"Ты уверен в себе. У молодых людей больше духа, чем у нас". Старик кивнул.
"Моя
 уверенность основана на моих способностях. Я - китаец, и меня 
поддерживают страна и мои инженеры. Если я все еще не могу достичь этой 
цели, я могу и не начинать этот бизнес". Фэн Юпуф выпятил грудь и гордо 
сказал.
"Хахаха... хорошо сказано! Ты - китаец, и вся страна будет твоей опорой!" громко сказал старик.
Но
 старик, возможно, был слишком взволнован и начал сильно кашлять. Врачи и
 медсестры запаниковали и начали массировать ему спину, глядя на Фэн Юя.
Фэн
 Юй почувствовал себя беспомощным. Что плохого в том, чтобы сказать 
что-нибудь, чтобы подбодрить старика? Но здоровье старика слишком 
слабое.
Дедушка Фэн Юя тоже стар, но, возможно, он всегда был в 
хорошем настроении и очень здоров. В своей драгоценной жизни дедушка Фэн
 Юя должен был уже скончаться.
Но теперь врачи в больнице его сестры сказали ему, что его дедушка вполне может прожить еще 10 лет!
Фэн
 Юй знал, что это потому, что его дедушка беззаботен и не беспокоится. 
Один из его внуков - правительственный служащий, а другой - успешный 
бизнесмен. Его внук-тесть тоже успешный бизнесмен, и у него есть 
правнук. Но со стариком все иначе. Хотя он уже много лет на пенсии, у 
него по-прежнему много забот. Он участвовал в войне и получил много 
ранений. Если бы рядом не было этой группы врачей и медсестер, он мог бы
 уже давно скончаться.
Старик перевел дыхание и оттолкнул руку 
врача. Он продолжил свои вопросы. "Сяо Фэн, я слышал, что ты хорошо 
разбираешься в экономике и бизнесе. Эта группа Beidacang - ваша идея?"
Фэн
 Юй быстро махнул рукой. "Нет. Это идея партийного секретаря Сюя и 
партийного секретаря Чжана. Я лишь предлагаю несколько предложений как 
бизнесмен".
Фэн Юй выдал эту заслугу, и он не хочет этого 
признавать. Но он не может и полностью отрицать это. "Тогда дайте 
несколько предложений по экономике нашей страны с точки зрения 
бизнесмена". Старик рассмеялся.
Фэн Юй был обеспокоен. 
"Председатель, вы слишком высокого мнения обо мне. Я всего лишь мелкий 
бизнесмен и могу предложить несколько предложений, когда дело касается 
бизнеса или компаний. Я ничего не знаю о развитии страны".
На 
самом деле, Фэн Юй может предложить несколько идей. Но он не может 
ничего сказать, так как он всего лишь простой человек. Он оскорбит 
многих людей, если действительно выскажет свои предложения или идеи.
"Ты, сопляк! Я рядом. Просто говори, что думаешь". Старик рассмеялся.
"Хорошо."
 Фэн Юй посмотрел на остальных людей в комнате и увидел, что никто его 
не останавливает. Он продолжил. "Быть промышленно развитой страной - это
 самый традиционный путь. Промышленное развитие нашей страны идет 
быстрыми темпами, но есть много скрытых опасностей. Многие компании 
достигли того состояния, когда они должны изменить себя. Это может быть 
болезненно, но преимуществ больше, чем недостатков.
Изменения 
должны быть внедрены быстро! Кроме того, мы можем перенять опыт Японии и
 Южной Кореи, который заключается в консолидации ресурсов компаний и их 
слиянии для повышения конкурентоспособности на международном уровне..."
Фэн
 Юй говорил почти полчаса, а Старик спрашивал о многих деталях. 
Находившиеся рядом сотрудники записывали их разговор на диктофон.
Старик был в хорошем настроении и хотел закурить. Но сотрудники остановили его.
Он рассмеялся и сказал. "У меня совсем нет свободы. Я даже не могу покурить!"
Фэн
 Юй быстро сказал. "Председатель, вы должны попытаться расслабиться и 
наслаждаться жизнью. Вы всю свою жизнь посвятили нации, и вам нужно 
сделать перерыв. После возвращения Гонконга я приглашу вас посетить мою 
компанию".
"Хахаха, я хорошо знаю свое тело. Я не думаю, что смогу продержаться до этого времени".
"Председатель, вы обязательно увидите возвращение Гонконга в состав Китая!" сказал Фэн Юй.

    
  





  


  

    
      Поговорив некоторое время, врачи велели старику вернуться и отдохнуть. Директор Фан снова вошел в комнату и сел рядом с Фэн Юем.
"Я вижу, что председателю нравится с вами общаться. Давно я не видел его такой счастливой улыбки". сказал директор Фанг.
Фэн Юй спросил. "Тело председателя не должно долго существовать, верно?"
Директор Фан резко посмотрел на Фэн Юя. "Не спрашивай о том, о чем не должен!"
Состояние
 здоровья Старика является главным секретом страны. Когда он рядом, 
Китай - это нация, которую не смеет принижать ни одна другая страна. Но 
здоровье Старика ухудшается, и другие страны не должны об этом знать!
подумал
 про себя Фэн Юй. Даже если вы не хотите ничего рассказывать, я знаю, 
что старик находится на поздней стадии болезни Паркинсона и страдает от 
пневмонии. Его органы дыхания ослабли, и он скончался из-за этого.
Фэн Юй вдруг пришла в голову идея, которая может позволить старику прожить еще некоторое время.
"Моя
 сестра работает в больнице, и я знаю о болезни Паркинсона. Это 
заболевание может легко спровоцировать пневмонию". сказал Фэн Юсаид. 
Директор Фанг с любопытством посмотрел на Фэн Ю. Вы думаете 
рекомендовать больницу вашей сестры? Здесь собрались лучшие врачи Китая,
 и они не питают больших надежд. "Иммунная система председателя слишком 
слаба, и врачи боятся, что он может подхватить грипп. Если он заболеет 
гриппом, это может перерасти в пневмонию, гастрит и даже привести к 
остановке работы органов дыхания. Поэтому врачи запретили ему курить и 
даже не разрешают курильщикам приближаться к нему". Поскольку Фэн Юй 
знал о состоянии старика, директору Фангу нечего было скрывать.
Возможно,
 директор Фанг верит, что Фэн Юй не причинит вреда старику. Для 
директора Фанга подкупить Фэн Юя сложнее, чем подкупить посланников 
старика!
Фэн Юй стиснул зубы и неожиданно сказал. 
"Фармацевтическая компания города Бинг разработала новый препарат, 
основным компонентом которого является ингибитор PDE5.
Этот 
препарат эффективен при лечении пневмонии, проблем с дыханием, 
лихорадки, кашля, кровяного давления и т.д. Я думаю, вы можете позволить
 врачам председателя протестировать его".
Препарат, о котором 
говорил Фэн Юй, только что закончил клинические испытания и в настоящее 
время проходит экспертизу. Этот препарат - виагра, и У Чжиган испытал 
его у себя дома!
Первоначальной целью разработки ингибитора PDE5 
было лечение высокого кровяного давления, сердечных заболеваний и 
предотвращение образования тромбов. Но он оказался не очень эффективным,
 и ценность этого препарата возрастает после того, как побочный эффект 
изменил его применение.
"Что? У Bing City Pharmaceutical появился 
новый препарат? Ты уверен, что это лекарство так же эффективно против 
болезни, о которой ты говорил? Фэн Юй, будет лучше, если ты не будешь 
вмешиваться в это. Если ты будешь только рекламировать свое лекарство, 
это станет большой проблемой!" холодно ответил директор Фан.
Фэн Юй был взбешен. Черт! Неужели вы все думаете, что меня волнует только зарабатывание денег?
Фэн
 Юй действительно хотел внести свою лепту. Он также не уверен, будет ли 
его препарат эффективным или нет. Но в его прошлой жизни Силденафил был 
прописанным препаратом и действительно обладал подобным действием. Но 
Фэн Юй не знает, будет ли это лекарство эффективно при лечении старика. В
 Китае и даже во всем мире нет такого препарата в этот период в его 
предыдущей жизни. А если он эффективен?
Зима - пик пневмонии, и в 
прошлой жизни Фэн Юй скончался из-за этого заболевания. В этой жизни Фэн
 Юй очень надеется, что старик сможет лично увидеть возвращение Гонконга
 и уйти без сожалений.
"Директор Фанг, только врачи определяют, 
эффективно ли это лекарство. Вы не врач и рекламируете мое лекарство? Вы
 принижаете меня!"
Директор Фанг и Фэн Юй смотрели друг на друга некоторое время, и он мог видеть гнев и беспокойство в глазах Фэн Юй.
"Я
 прошу прощения. Я вызову врачей". Директор Фанг сказал Фэн Юй и 
поспешно вышел. Новое лекарство, способное вылечить Старика, - это то, 
чего он и все в Китае желают.
Фэн Юй только успел поднять чашку с 
чаем, как двери внезапно распахнулись, и внутрь вбежали пять врачей в 
белых халатах. Впереди был врач, который стоял рядом со стариком.
"Это
 вы утверждаете, что у вас есть эффективное лекарство против пневмонии, 
проблем с дыханием и кровяным давлением?" Старый доктор схватил Фэн Юя 
за руку и спросил.
Руки Фэн Юя задрожали, и чай пролился на его брюки. Он быстро встал и вытер штаны. "Что вы делаете? Прекратите меня хватать!"
"Я задаю тебе вопрос!" крикнул старый доктор.
"Вы так спрашиваете людей? У тебя что, нет манер?!" Фэн Юй отмахнулся от руки старого доктора и сел.
"You....
 Прекрасно! Молодой человек... Нет... Менеджер Фэн, то, что вы сказали 
Сяо Фану ранее, правда?" Старый доктор сдержал свой гнев и вежливо 
спросил.
Сяо Фан? О... Это директор Фанг. Хахаха... Директору Фангу уже за пятьдесят, а его все еще называют Сяо Фангом.
"Конечно.
 Этот препарат называется "Виагра", он производится компанией "Бинг Сити
 Фармасьютикал" и только что прошел клинические испытания. Он был 
представлен на экспертизу. Вы все можете протестировать его и 
посмотреть, эффективен он или нет". Фэн Юй ответил уверенно, но он все 
еще нервничает. Что, если лекарство не может лечить эти заболевания и 
имеет только "этот" эффект? Старый доктор повернулся и приказал. "СяоЛю,
 сходи в отдел оценки лекарств и принеси несколько коробок этого 
лекарства. Мы немедленно организуем испытания для людей".
Сяо Лю, врач лет пятидесяти, быстро убежал. Фэн Юй был удивлен, что этот старик такой проворный!
"Управляющий
 Фэн, если это лекарство окажется эффективным, страна щедро вознаградит 
вас. Но если вы солжете нам, вы понесете последствия!" Старый доктор 
уставился на Фэн Юя.
Проклятье! Что не так с этими людьми? Даже доктор так высокомерен!
"Вознаградить
 меня? Какое вознаграждение? Просто дайте мне денег. Мой доход 
составляет всего около 1 миллиарда долларов в год. Как вы думаете, 
сколько вы можете мне дать?" Фэн Юй рассмеялся.
"Вы просите слишком много!
1 миллиард долларов в год? Почему бы вам не сказать, что вы 
зарабатываете 10 миллиардов долларов США?!" прорычал доктор. Старый 
доктор не сказал ни слова. Он был рядом с председателем раньше и знал, 
что этот молодой человек не обычный. Если председатель встретился с ним 
лично и даже попросил его подсказать, то этот молодой человек находится 
на том же уровне, что и гонконгский супермен Ли. Даже если этот молодой 
человек и преувеличил свои доходы, эта сумма не должна быть слишком 
завышена.
Директор Фан прочистил горло и перебил. "Старший Ма, 
доход менеджера Фэна за последний год составляет более 1 миллиарда 
долларов США!"
Доктор, который допрашивал Фэн Юя, был шокирован. 
Доход этого молодого человека настолько высок? Его доход даже больше, 
чем доход провинции!
"Вы все думаете, что я делаю это, чтобы 
получить какую-то выгоду? Не думайте, что все такие, как вы. Я лишь хочу
 внести свою лепту в помощь старику. Вы все можете испытать препарат на 
ком-нибудь с такими же условиями и посмотреть, эффективен ли он. 
Директор Фан, я хочу вернуться. Пожалуйста, распорядитесь, чтобы меня 
отправили". Фэн Юй встала и ушла.
Я понимаю, что вы все беспокоитесь о здоровье старика. Но вы не должны судить других!
Несмотря ни на что, Фэн Юй старался изо всех сил и надеется, что старик не уйдет из жизни так рано.
Ингибитор PDE5

    
  





  


  

    
      "Маленькая река течет на юг, Приплыла в Гонконг, чтобы взглянуть.
Жемчужина Востока, моя возлюбленная,
Романтика еще не угасла?"
Вэнь
 Дунцзюнь кричал во всю мощь своих легких в KTV. Эта песня должна быть 
плавным балетом, но он превратил ее в рок-песню. Кроме того, что он 
попал в такт, все остальное было не в такт!
Это была старая песня,
 написанная несколько лет назад. За эти несколько лет многие певцы 
исполняли ее, а оригинальный певец выступал во время Весеннего 
гала-вечера. Это было связано с тем, что в этом году Гонконг 
возвращается в Китай.
Проигрыватель VCD появился гораздо раньше, 
чем раньше, и большинство ночных клубов были преобразованы в КТВ. КТВ 
можно было встретить повсюду на улицах, и их декор был гораздо более 
стильным, чем раньше.
Несмотря на появление KTV, клиенты все еще 
не могут проигрывать песни, которые они хотят, через компьютеры. В 
настоящее время это только проигрыватель VCD, телевизор и целая стопка 
VCD. Клиентам приходится искать свои любимые песни на дисках и 
проигрывать их самостоятельно. Это лучше, чем самая ранняя версия, где 
нет текстов песен и есть только фоновая музыка.
Сегодня у нас 
встреча одноклассников. Но в этот раз платил не Фэн Юй. Это Вэнь 
Дунцзюнь, и встреча проходила в самом дорогом пекинском KTV. Может 
показаться, что этот болван бездельничает в правительственном секторе, 
но после Нового года его собираются повысить до заместителя начальника 
отдела, и его начальство это подтвердило.
"Лю Кунь, твое здоровье!" Вэнь Дунцзюнь поднял кружку с пивом и выпил вместе с Лю Кунем.
Лю
 Кунь был рад за Вэнь Дунцзюня. Хотя Вэнь Дунцзюнь не отличается умом и 
иногда совершает глупости, он хорошо относился к своим друзьям и 
одноклассникам. У Лю Куня тоже все было хорошо. Хотя он все еще учился в
 магистратуре, его профессор сказал ему, что его выберут в докторантуру,
 и университет примет его на работу в качестве доцента.
Это соответствовало характеру Лю Куня, так как он любит заниматься исследованиями. На это собрание Лю Кунь привел свою подругу.
Его подруга - младшая ученица в школе.
Эта
 младшеклассница родом из Шанхая, ее родители занимаются бизнесом. Хотя 
компания не считается крупной, ее семья тоже миллионер. Семья Лю Куня - 
овощеводы, но его девушка и ее родители не смотрели на него свысока. Они
 считали, что их будущий зять в будущем станет как минимум доцентом, а 
это лучше, чем получить зятя-бизнесмена.
Прошло время, все 
изменились. Но их дружба осталась прежней. Фэн Юй радостно пел, и 
Вэньдунцзюнь попытался присоединиться к нему. Фэн Юй ничего не 
оставалось, как остановиться. Голос этого болвана был слишком громким и 
не мог петь вообще!
Ты не умеешь петь, зачем ты выхватываешь 
микрофон у других? Тебе не нужно петь вместе со всеми! Ты пригласил нас 
сюда, чтобы мы пели, а не слушали твои крики!
Вэнь Дунцзюнь с удовольствием допел эту песню и гордо посмотрел на остальных.
"Я должен кое-что объявить. Слушайте внимательно. Мы с Чжан Ханем поженимся 2 июля!"
А?
 Эти двое собираются пожениться? Фэн Юй поздравил его и подал сигнал Лю 
Куню. Лю Кунь тут же поднял бутылку пива. "Дунцзюнь, поздравляю. Ты 
должен допить эту бутылку!"
"Спасибо. Ваше здоровье!" Вэнь Дунцзюнь допил бутылку пива и пошел в туалет.
Фэн Юй быстро взял микрофон. Черт! Наконец-то я могу спокойно спеть песню.
Ли На взяла Чжан Ханя за руку и взволнованно спросила. "Когда вы двое решили это сделать? Расскажите нам!"
"Мы решили это еще вчера", - блаженно ответил Чжан Хань.
Отец
 Чжан Хань - высокопоставленный чиновник, и она знала, что отец поможет 
Вэнь Дунцзюню продвинуться по карьерной лестнице, прежде чем тот уйдет 
на пенсию. С другой стороны, она не стремилась к карьерному росту и была
 довольна работой клерка. В любом случае, ее работа проста и не опасна.
Не успел Фэн Юй закончить свою песню, как Вэнь Дунцзюнь вернулся и выхватил у него микрофон, а затем передал его Лю Куню.
Фэн Юй пристально посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Ты не можешь говорить медленнее?
Я только что начал петь!
"Сяо
 Ю, дядя Чжан сказал мне, что хотя правительство и не запрещает 
государственным служащим торговать акциями, но правила могут измениться в
 любой момент. Что мне делать с деньгами моей семьи? Хранить в банке?" 
спросил Вэнь Дунцзюнь.
Если Вэнь Дунцзюнь собирается делать 
карьеру в правительстве, Фэн Юй не должен помогать ему вкладывать 
деньги. За последние несколько лет Фэн Юй помогал ему инвестировать, и 
активы Вэнь Дунцзюня уже превысили миллион юаней, и это не считая дома и
 машины.
Вэнь Дунцзюнь вспомнил, что Фэн Юй говорил ему о хранении
 денег в банке. Несмотря на проценты, стоимость его денег может упасть с
 инфляцией. "Покупать недвижимость".
Фэн Юй немного подумал и 
сказал. Через несколько лет цены на недвижимость в Пекине подскочат 
из-за высокого спроса. Поскольку население увеличивается, а 
правительство перестает выдавать жилье, в Пекине не хватает домов, и 
цены на недвижимость подскочили. Инвестировать в недвижимость, 
безусловно, лучше, чем хранить ее в банках".
"Что толку от 
недвижимости? У моих родителей и ее родителей есть свои дома. В доме, в 
котором мы сейчас живем, 3 комнаты, и у моих родителей есть свое жилье. 
Если я куплю еще один дом, мама может подумать, что я не хочу жить с 
ними после выхода отца на пенсию". Вэнь Дунцзюнь сказал.
"Кто тебе
 сказал, что нужно просить дядю Вэня жить здесь? Ты можешь сдавать дом в
 аренду и получать ренту, пока стоимость недвижимости растет. Если в 
будущем тебе понадобятся деньги, ты можешь просто продать одну из своих 
недвижимостей. Сейчас у вас много денег, и даже если вы купите 
3-комнатную квартиру, вы сможете приобрести как минимум 3 единицы. Если 
вы купите 2-комнатную квартиру, вы без проблем сможете купить 5 
квартир!".
"5 единиц? Кому я могу их сдать?" Вэнь Дунцзюнь 
сомневался, что сможет сдавать квартиры другим. "Вы знаете, где 
находится здание "Ветер и дождь"? Идите и покупайте недвижимость там. 
Там много офисов пекинских компаний. Вы думаете, все их сотрудники из 
Пекина? Иностранцы все живут в гостиницах?"
Фэн Юй покачал 
головой. У Вэнь Дунцзюня нет талантов в зарабатывании денег. Даже свинья
 знает, как вести дела после того, как пробыла рядом со мной так долго. 
Но он должен признать, что никто другой не может быть таким беззаботным,
 как Вэнь Дунцзюнь.
Жена у Вэнь Дунцзюня красивая и любит его, 
работа тоже идет гладко, и ему никогда не нужно беспокоиться о деньгах 
или карьере. Кажется, что все идет хорошо.
Вэнь Дунцзюнь вдруг 
понял это. "Вы говорите мне купить квартиру в новом комплексе Тай Хуа? В
 комплексе, разработанном дочерней компанией Bing City Pharmaceutical по
 недвижимости?"
"Вы также можете купить квартиры рядом с 
университетами. Многие пары останавливаются в отелях, но некоторые 
предпочитают снимать квартиры рядом с учебными заведениями. Они будут 
утверждать, что им нужно тихое место для учебы, но вы должны знать, 
какова истинная причина. Если будет спрос, будет и рынок!" Фэн Юй 
похлопал Вэнь Дунцзюня по плечу. Вы с Чжан Ханем попробовали запретный 
плод, когда еще учились в университете. Вы должны знать об этом.
"Хорошо.
 Я пойду и куплю недвижимость позже. В будущем я смогу тратить всю свою 
зарплату, так как у меня еще есть дополнительный доход от аренды". Это 
хорошая идея, и это лучше, чем хранить деньги в банках". взволнованно 
сказал Вэнь Дунцзюнь. Фэн Юй покачал головой. Твой будущий тесть может 
помочь тебе с карьерой, а ты о чем думаешь? Если это будет кто-то 
другой, то он будет думать, как подняться по карьерной лестнице. А ты - 
единственный, кто думает о том, как наслаждаться жизнью каждый день!
Через
 некоторое время Вэнь Дунцзюнь схватил микрофон со стола и начал 
кричать. Фэн Юй только поднял свое пиво, как дверь внезапно открылась...

    
  





  


  

    
      Мужчина в костюме вошел в комнату KTV Фэн Юя, за ним следовал 
официант. Официант держал поднос с бутылкой Remy Martin и двумя 
бокалами.
Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня и остальных. У всех на
 лицах было недоумение, и Фэн Юй был уверен, что никто не знает этого 
человека.
Мэй Чжиган увидел выражение лица своего босса и понял, 
что его обманули. Этот человек не друг его босса! Он уже собирался 
схватить этого человека за плечо, когда кто-то схватил его за руку.
"Господин
 Фенг? Я генеральный директор логистической компании Донг Фанг, Ли 
Цзясин. Я здесь, чтобы предложить вам тост и подружиться с вами". Этот 
молодой человек улыбался, но выражение его лица было высокомерным.
Фэн
 Юй махнул рукой в сторону входа, и Мэй Чжиган и телохранитель Ли 
Цзясина вышли на улицу. Мэй Чжиган нахмурился, поняв, что телохранитель 
этого человека похож на него. Он чувствовал, что этот телохранитель уже 
убивал кого-то раньше. Справиться с ним будет нелегко. Но у Мэй Чжигана 
все еще есть люди за пределами KTV, и если этот человек будет создавать 
проблемы, он уверен, что сможет остановить его.
Фэн Юй 
почувствовал, что этот человек ему знаком. В своей прошлой жизни он 
видел его в газетах. В инциденте с дядей этого человека было замешано 
много людей, но еще больше людей интересует его любовница-кинозвезда.
Фэн
 Юй предупредил мастера Лу, чтобы тот был осторожен и не дружил с этим 
человеком. Но он никак не ожидал, что этот человек придет и найдет его.
Друзья Фэн Юя увидели этого человека, который пришел его искать, и предложили ему сесть рядом с Фэн Юем.
"Господин
 Фэн, я здесь со своими друзьями и случайно увидел вас. Позвольте мне 
поднять за вас тост". Ли Цзясин сразу же допил бокал Remy Martin.
На лице Фэн Юя появилась улыбка, он сделал глоток и поставил свой бокал на стол.
"Менеджер Ли, мы выпили, и теперь ты не можешь сказать, что тебе от меня нужно".
"Ничего. Я просто пришел выпить и надеюсь подружиться с вами".
Ли
 Цзясин не возражает, чтобы Фэн Юй сделал глоток, пока он допивает 
бокал, и на его лице все еще сияет улыбка. Но Фэн Юй отнесся к нему 
настороженно. Этот человек - улыбающийся тигр. Чем больше он улыбается, 
тем он опаснее.
У мудреца Ли Цзясина редко кто бывает таким 
строптивым, и он не заглянет к нему без причины. Этот человек наверняка 
что-то замышляет.
У него должны быть какие-то злые намерения!
"Жаль. Я не хочу быть твоим другом". Фэн Юй спокойно посмотрел на Ли Цзясина.
Лицо
 Ли Цзясина слегка изменилось. Он чувствовал, что был достаточно вежлив и
 хорошо себя позиционировал. Он дружит со многими детьми 
высокопоставленных чиновников, но этот человек перед ним не подал виду.
"Господин
 Фэн, хорошо иметь больше друзей. С большим количеством друзей у вас 
будет больше возможностей". холодно ответил Ли Цзясин.
"Есть много
 типов друзей. Я не против иметь много близких друзей, но я не хочу 
иметь друзей с ультимативными мотивами! Даже если у меня не будет 
выбора, я уверен, что смогу выжить!" - Фэн Юй презрительно посмотрел на 
него. Этот человек всего лишь контрабандист. Неужели он думает, что 
является кем-то могущественным?
"Господин Фэн, вы действительно не собираетесь дать мне в морду?" Ли Цзясин громко поставил бутылку с алкоголем на стол.
Вэнь Дунцзюнь немедленно встал и уставился на Ли Цзясина. "Эй, ты здесь, чтобы создать проблемы?!"
Глаза Ли Цзясина дернулись. Он вспомнил, что это Пекин, а не Юго-Восток. Это KTV также не его территория.
Фэн Юй похлопал Вэнь Дунцзюня по ноге. "Отпусти его. Не стоит злиться из-за таких людей".
"Убирайся!" прорычал Вэнь Дунцзюнь.
Ли Цзясин контролировал свой гнев и уже собирался уходить.
"Верни свой алкоголь!" крикнул Вэнь Дунцзюнь.
Ли
 Цзясин обернулся, чтобы забрать бутылку, прежде чем уйти. Вэнь Дунцзюнь
 также вылил две рюмки спиртного на глазах у Ли Цзясина.
После того, как Ли Цзясин покинул зал КТВ, Вэнь Дунцзюнь с любопытством спросил Фэн Юя. "Что-то не так с этим человеком?"
"Просто не обращай на него внимания. Я думаю, он просто хочет иметь со мной дело.
" Фэн Юй сказал.
"Ты даже не слушаешь, что он хочет сказать, и прогоняешь его?" спросила Чжан Хань с широко раскрытыми глазами.
"Он должен знать, кто этот человек, и не хочет иметь с ним дела". сказал Вэнь Дунцзюнь.
"Давайте перестанем говорить о нем. Здесь есть кости. Давайте поиграем в кости".
Через
 некоторое время Вэнь Дунцзюнь отказался играть с Фэн Юем. Он выпил 6 
бутылок пива, а Фэн Юй - только одну. В этой игре слишком сложно 
выиграть.
Вэнь Дунцзюнь слишком простодушен и не знает, как обмануть других. Он проигрывал после двух ставок в каждой игре.
Чжан
 Хань хорошо знал Вэнь Дунцзюня и попросил Лю Куня сыграть с Фэн Юем. 
Фэн Юй был уверен в себе. Что с того, что ты лучший студент? Этой игре 
не учат в школе.
Но через несколько минут лицо Фэн Юя изменилось.
Фэн Юй почувствовал, через что пришлось пройти Вэнь Дунцзюню несколько минут назад. Лю Кунь, похоже, знает, что такое кости.
Ли
 На рассмеялся и похлопал Фэн Юя по плечу. "Забудь. Ты никогда не 
победишь его. Он получил все оценки по математике, вероятности и 
статистике".
Фэн Юй мог только признать свое поражение. Проклятье!
 Этот ботаник даже использует математику в этой простой игре? Фэн Юй 
вспомнил время, когда он учил Лю Куня играть в маджонг. Сначала Фэн Юй 
побеждал, но после нескольких раундов он не мог сравниться с Лю Кунем!
К
 счастью, рядом оказался Вэнь Дунцзюнь, и Фэн Юй попросил его сыграть с 
Лю Кунем, а сам ушел в ванную. Когда Фэн Юй вернулся из ванной, он 
увидел, что Вэнь Дунцзюнь пьет.
......
После того, как Ли 
Цзясин покинул комнату КТВ Фэн Юя, он зашел в другую комнату. Внутри 
только один мужчина, и нет ни одной девушки.
"Господин Сонг, этот господин Фэн слишком высокомерен!" Ли Цзясин сел и ворчал.
Господин
 Сонг ответил на ломаном кантонском языке. "Я всего лишь упомянул, что 
бизнес этого господина Фэна успешен, а вы уже хотите поднять за него 
тост? Он слишком высокомерен и не будет интересоваться нашими делами".
Господин Сонг хитро улыбнулся, услышав слова Ли Цзясина. Ли Цзясин может выглядеть зрелым, но он слишком мстителен.
Ранее именно господин Сонг подговорил Ли Цзясина подойти к Фэн Юю. Ли 
Цзясин никогда в жизни не терпел неудач. В этот раз Фэн Юй не подал ему 
виду, и возникла эта обида. Благодаря связям дяди Ли Цзясина, Фэн Юй 
столкнется с множеством проблем, а Ли Цзясин может даже совершить что-то
 отвратительное!
"Хмф! Я и раньше встречал много высокомерных 
людей. Но сейчас мы в Пекине, и я отпущу его на этот раз. Посмотрим, 
осмелится ли он пойти в город Фу!" Ли Цзясин сказал.
"Господин Ли, забудьте об этом. Не надо злиться из-за таких пустяков". сказал господин Сонг.
"Господин Сонг, давайте наймем двух хозяек, чтобы они нас сопровождали. Сяо Ма, пойди и приведи несколько красивых девушек".
Лицо
 господина Сонга слегка изменилось, он улыбнулся и кивнул. Красивых 
девушек? Даже если они разденутся передо мной, я тоже ничего не смогу 
сделать!

    
  





  


  

    
      "Босс, мистер Сорос, хотел бы встретиться с вами". Ральф позвонил.
"Кто? Какой Сорос?" Фэн Юй был удивлен. Может ли это быть тот Сорос, которого он знал?
"Мистер Джордж Сорос, из Soros FundManagement. Босс фонда Quantum".
А? Это действительно он!
Почему этот финансовый спекулянт ищет меня?
Этот
 человек - супермагнат и страшнее других магнатов. В прошлой жизни Фэн 
Юй был одним из тех, кто возглавил Азиатский финансовый кризис, и именно
 с ним Фэн Юй готовился иметь дело.
Поскольку Сорос хочет встретиться с Фэн Юем, Фэн Юю тоже интересно узнать, что он скажет.
"Хорошо. Я вернусь в Нью-Йорк завтра. Помогите мне договориться о встрече с ним".
Фэн
 Юй встал с дивана и подошел к обеденному столу. После ужина Фэн Юй 
извинился перед Ли На. "Мне нужно вернуться в Нью-Йорк, и я не могу 
проводить тебя домой".
Ли На была немного разочарована, но все же улыбнулась. "Все в порядке. Твоя работа важнее. Я могу вернуться сама".
"Я попрошу Мэй Чжигана отправить тебя обратно. Я вернусь, как только закончу свою работу". Фэн Юй поцеловал Ли На в лоб.
......
Фэн
 Юй вышел из аэропорта Нью-Йорка, где его уже ждал водитель. Сев в 
машину, он спросил Ральфа, который сидел на переднем пассажирском 
сиденье. "На какое время назначена встреча?"
"Это встреча за ужином. У вас еще есть два часа на отдых". ответил Ральф.
"Хорошо." Фэн Юй закрыл глаза и задумался о встрече с Соросом.
Этого человека можно назвать лучшим в мире управляющим фондом, а его богатство до сих пор остается загадкой.
На
 первый взгляд, активы Сороса составляют всего несколько миллиардов 
долларов США. Но, имея всего около 1 миллиарда долларов США, он успешно 
совершил нечто, удивившее весь мир. Это был 1992 год, "черная среда" в 
Великобритании.
Сорос успешно вывел фунты стерлингов из 
Европейского механизма обменных курсов, а его фонд Quantum заработал, по
 оценкам, 2 миллиарда долларов США. Некоторые говорили, что он заработал
 не менее 600-700 миллионов, а некоторые утверждали, что он получил 
прибыль более 1 миллиарда долларов США.
В конце концов, он берет комиссионные за управление инвестициями других людей.
Никто
 точно не знает, сколько он заработал во время этого инцидента. С 
помощью кредитного плеча хедж-фонды могут использовать несколько сотен 
миллионов для совершения сделок на несколько миллиардов долларов США. В 
это время Квантовый фонд Сороса имел более 6 миллиардов долларов США, и 
поэтому он может контролировать финансовый рынок.
Конечно, 
несколько миллиардов долларов США может показаться много, но это не 
окажет никакого влияния на любую страну. Но хедж-фонд Сороса включает в 
себя инвестиции других людей, и он может получать кредиты от своих 
инвесторов. Есть и другие спекулянты, следящие за его инвестициями. 
Когда многие финансовые институты и управляющие фондами объединяются 
вместе, они становятся силой, с которой нужно бороться. Но что 
интересно, помимо того, что он известен как финансовый спекулянт, он 
также является крупнейшим в мире жертвователем на благотворительные 
цели. Он пожертвовал больше денег, чем Уоррен Баффет, Билл Гейтс, Пол 
Аллен и др.
Соросу принадлежат десятки благотворительных фондов по
 всему миру. Некоторые люди говорят, что он использует свои фонды для 
получения информации от правительства той или иной страны. Если в 
правительстве страны происходят изменения, он использует эту 
возможность, чтобы заработать деньги.
Что бы ни говорили другие люди о Соросе, он по-прежнему остается самым успешным управляющим фондами в мире!
Около
 семи часов вечера Фэн Юй вошел в ресторан. Этот ресторан не открыт для 
посетителей, так как Сорос забронировал весь ресторан!
Разговор Сороса с Фэн Юем не может быть услышан другими.
"Господин Фэн, приятно познакомиться". Сорос встал и протянул руку для рукопожатия.
"Я тоже рад знакомству". Фэн Юй пожал руку Соросу и сел. Он махнул рукой своим телохранителям, чтобы они отошли подальше.
Соросу сейчас около 60 или 70 лет. Его волосы совсем белые, а глаза острые и уверенные.
Возможно, эта черта присуща всем еврейским бизнесменам. "Фенг, могу я обращаться к вам так? Можешь называть меня Сорос".
"Конечно.
 Мне любопытно. Почему вы приглашаете меня на ужин?" Фэн Юй скрестил 
руки и облокотился на стол. Это считалось невежливым, но Сорос не 
возражал.
"
Фенг, думаю, мне не нужно представляться. 
Конечно, вам также не нужно рассказывать о себе. Вы третий по величине 
акционер Microsoft, владелец Empire State Building, босс Wind and Rain, у
 вас много инвестиций в Китае. Я хочу подружиться с вами, несмотря на 
все ваши личные качества. Особенно вы любите инвестировать в акции и 
другие финансовые продукты. Это тоже мне нравится", - рассмеялся Сорос.
Фэн
 Юй нахмурился. Он хочет, чтобы я инвестировал вместе с ним? Сейчас 1997
 год, и Фэн Юй знал, что Сорос собирался инвестировать. "Судя по тому, 
что вы сказали, у вас, должно быть, есть хорошие инвестиционные 
возможности, и вы хотите привлечь меня, верно?" спросил Фэн Юй.
"Фэн, ты торгуешь валютой?"
"В прошлом я торговал йенами и рублями, а в том году также торговал фунтами стерлингов!" Фэн Юй посмотрел на Сороса.
Сорос улыбнулся. Он знал, что человек перед ним тоже любит спекулировать, и теперь у них есть общая тема.
В это время официант подал еду.
"Попробуйте еду здесь. Мы можем поговорить во время еды".
Фэн
 Юй попробовал еду, и она оказалась восхитительной. Но Фэн Юй не привык 
пользоваться ножом и вилкой. Кроме того, Фэн Юй был здесь для встречи с 
Соросом, а не для ужина.
"Фэн, мне любопытно, или, лучше сказать, 
всем на Уоллстрит любопытно узнать о тебе. Когда появился такой магнат, 
как вы? Что еще более удивительно, вы не только хороши в финансовых 
инвестициях, вы также успешный предприниматель. Я не пытаюсь заглянуть в
 ваши секреты, но глядя на вас, я чувствую себя старым".
Вы 
чувствуете себя старой? Даже если я вернусь в эту жизнь, вы все равно 
будете лучшим в мире управляющим фондом. Ваши личные активы могут 
составлять всего около 1 миллиарда долларов, но хедж-фонд, который вы 
контролируете, страшен. Этот человек принесет хаос во всю Юго-Восточную 
Азию. Будут ли такие люди чувствовать себя виноватыми?
"Сорос, 
люди, должно быть, слепы, если считают вас старым. Годовой доход твоего 
хедж-фонда больше, чем у всей финансовой индустрии. Только поэтому никто
 не посмеет считать тебя старым", - серьезно ответил Фэн Юй.
Фэн Юй не боялся встретиться с Соросом лицом к лицу.
Но если Сорос приведет с собой группу спекулянтов, Фэн Юй наверняка проиграет.
Столкновение
 с этим шестидесятилетним стариком вызвало у Фэн Юя сильный стресс. Хотя
 личные активы Сороса не больше, чем у Фэн Юя и Билла Гейтса, Фэн Юй 
должен был принять меры предосторожности против него. Сорос посмотрел на
 Фэн Юя. Он не ожидал, что Фэн Юй будет так высоко о нем думать. В 
прошлом году многие на Уоллстрит говорили, что Сорос уже стар. Но у 
этого молодого человека было другое мнение.
Сорос был уверен, что 
теперь он сможет заставить Фэн Юя присоединиться к нему, чтобы делать 
деньги в Азии! Финансовый кризис в Азии

    
  





  


  

    
      "Фенг, ты из Гонконга?". "Я китаец. Гонконг - часть Китая!" - сказал Фэн Юй.
"Конечно. Я согласен с тобой в этом. Что вы думаете об экономике стран Юго-Восточной Азии?" спросил Сорос.
"Я
 не очень уверен в экономике других стран. Но в Азии есть 4 "Азиатских 
тигра" и "Тигровые кубы". Их экономики развиваются очень быстро".
"Как вы думаете, есть ли лазейки в экономике этих стран?". Сорос отложил нож и вилку.
"Почему вы спрашиваете? Вы думаете заработать на этих странах?" спросил Фэн Юй.
Сорос,
 который держал свой бокал с вином, пошатнулся. Он не ожидал от Фэн Юя 
такой прямоты. Но он вспомнил, что когда он был в возрасте Фэн Юя, он 
тоже был таким прямолинейным.
"Все верно. Нет причин отказываться 
от этой возможности заработать деньги. Фэн, ты хочешь присоединиться к 
нам?" - улыбнувшись, спросил Сорос.
Фэн Юй сузил глаза. К нам? У 
Сороса есть не только Квантовый фонд. Он уже привлек других спекулянтов.
 Неудивительно, что он может ввергнуть в хаос всю экономику 
Юго-Восточной Азии.
"О? Как мне присоединиться?" Фэн Юй 
притворился заинтересованным. Фэн Юй действительно заинтересовался. Если
 Сорос готов отказаться от нападения на Гонконг, Фэн Юй не будет 
возражать против дружбы с ним.
"Требования для вступления к нам не
 жесткие. Во-первых, у вас должен быть капитал не менее 1 миллиарда 
долларов США. С этим у вас не должно быть проблем. Во-вторых, у вас 
должно быть мужество. Я думаю, что вы сможете выполнить и это 
требование, верно?" спросил Сорос и улыбнулся.
"У меня нет 1 
миллиарда долларов наличными. Но я могу собрать эту сумму, если получу 
несколько кредитов. Что касается смелости, думаю, вам не стоит 
сомневаться во мне. Робкие люди не будут инвестировать в сырьевые товары
 или валюту". Фэн Юйлаугхед сказал. "Тогда все просто. Я хотел бы 
услышать ваш анализ экономики стран Юго-Восточной Азии".
Четыре 
азиатских тигра и тигровые кубы, о которых Фэн Юй упоминал ранее, должны
 начать этот разговор. В экономике этих стран есть много дыр.
Фэн 
Юй подумал немного и сказал: "В Азии много стран, и большинство из них в
 значительной степени зависят от экспорта. Их экономика может показаться
 хорошей, но у них большие долги. Кроме того, валюты многих стран 
используют систему фиксированного обменного курса, и у них нет 
достаточных резервов! Финансовая система этих стран рухнет, если мы 
нападем на них!".
Хлоп... Хлоп... Хлоп... Хлоп...
Сорос 
хлопал. То, что сказал Фэн Юй, было кратким и простым. Но он упомянул 
все ключевые моменты. Эти страны могут казаться процветающими, но у них 
большие долги и недостаточно резервов. Это их слабое место!
"Фэн, 
тебе не нужно больше ничего говорить. Я приглашаю тебя присоединиться к 
нам. Давайте поедем в Азию и заработаем денег!" с воодушевлением сказал 
Сорос.
Фэн Юй поднял руку, и один из его телохранителей подбежал и положил на стол коробку сигар.
"Хотите одну?" спросил Фэн Юй.
Сорос
 был ошеломлен. Он встречал людей, которые обсуждали что-то за ужином. 
Но впервые он встретил человека, который курит сигары посреди трапезы.
Но Сорос все равно принял предложение Фэн Юя и поблагодарил его.
Сигары
 не похожи на сигареты, и дым от них более густой. Оба сделали по 
несколько затяжек, и ресторан наполнился запахом сигарного дыма.
"Могу
 я узнать, сколько человек участвует в этой операции и каким капиталом 
вы все располагаете? Каковы шансы на успех и насколько высока прибыль?" -
 спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
"Фэн, я не могу сказать, сколько 
человек со мной, но могу сказать, что в операции участвует много людей. У
 нас достаточно капитала, чтобы атаковать экономику не только одной 
страны. Я на 80% уверен, что мы добьемся успеха, и прибыль будет как 
минимум удвоена!". уверенно ответил Сорос.
Удвоится? Если эта 
операция будет проведена правильно, то прибыль будет больше, чем сейчас.
 Конечно, на этом пути могут возникнуть некоторые трудности, и им, 
возможно, придется застраховаться от риска. "Я могу присоединиться к 
вам, но у меня есть несколько просьб". Фэн Юй посмотрел на Сороса.
"У каждого свои пожелания".
Если бы у Фэн Юя не было никаких запросов, Сорос счел бы его подозрительным!
"Вы все не должны трогать Китай". Фенг Юсаид.
"Финансовая
 система Китая слишком консервативна, и китайское правительство может 
вмешаться в любой момент. Кроме того, у Китая большие валютные резервы. У
 нас нет намерения покушаться на экономику Китая. В конце концов, вы 
теперь наш партнер, и вы - китаец".
Фэн Юй посмотрел на Сороса. 
Чушь! Потому что долги Китая невелики, экономика не зависит от экспорта,
 и валюту нельзя легко контролировать. Если у вас всех будет 
возможность, вам всем будет не все равно, что я чувствую?
Сорос 
атаковал фунты стерлингов в 1992 году, атаковал Азию в 1993 году, и 
Малайзия понесла некоторые потери. В 1994 году он ударил по Мексике, а 
затем отдыхал около 2 лет. Все это время он следил за экономикой Азии. 
Экономика Азии быстро растет, и Сорос и его банда почувствовали, что их 
возможность здесь!
Успех Сороса в прошлом показал, насколько он и 
его банда сильны. Кроме того, поскольку они преуспели в прошлом, они 
стали сильнее!
"Гонконг, Макао и Тайвань являются частью Китая. Вы все не должны трогать эти места!" сказал Фэн Юй.
Лицо
 Сороса изменилось. "Вы из Гонконга, и я понимаю, что вы не хотите, 
чтобы мы нападали на Гонконг. Мы также можем принять ваше условие - не 
нападать на Китай. Но Макао и Тайвань не имеют к вам никакого отношения.
 У нас много партнеров, и я не могу отказаться от прибыли из-за вас".
На
 самом деле, Сорос уже давно присматривался к Гонконгу. Что касается 
Макао, то его это не интересует. Это столица азартных игр и у них 
большие денежные резервы. Их финансовая система также не развита, и у 
них нет долгов.
Более того, валюта, которая обычно используется в Макао, - гонконгские доллары. Достаточно напасть на Гонконг.
Фэн
 Юй подумал некоторое время и сказал. "Я могу игнорировать Тайвань и 
Макао. Но вы не должны нападать на Гонконг и его валюту!".
Сорос 
колебался некоторое время и кивнул. "Хорошо. Я могу обещать вам, что 
Квантовый фонд не будет атаковать гонконгские доллары.
Но вы должны помочь нам на рынках других стран!". Фэн Юй поднял свой бокал. "Без проблем. За наш успех!"
Через
 полчаса Фэн Юй ушел вместе со своими телохранителями. Сорос посмотрел 
на спину Фэн Юя и подумал про себя. Этого китайца нелегко 
контролировать, так как он слишком резок.
Фэн Юй закрыл глаза 
после того, как сел в машину. Сорос сказал, что Quantum Funds откажется 
от атаки на гонконгские доллары, но это не значит, что другие не будут 
атаковать Гонконг. Помимо Quantum Funds, Сорос также контролирует 
несколько хедж-фондов.
Этот старик пытается одурачить меня? Но я также хочу обмануть и вас. Посмотрим, кого удастся обмануть!

    
  





  


  

    
      Вернувшись в свой кабинет, Фэн Юй положил подбородок на руку, а 
другой рукой постукивал по столу. Приглашение Сороса кажется слишком 
простым. Хотя привлечение большего числа людей позволит накопить больше 
средств и получить больше прибыли, но Фэн Юй не знает их до этой 
встречи. Если Фэн Юй собирается выступить против этих международных 
спекулянтов в Гонконге, он свяжется с семьей Фу и семьей Ли, потому что 
он близок к ним. Что касается контактов с другими магнатами, он оставит 
это на усмотрение двух семей. Фэн Юй не будет раздавать приглашения 
людям, с которыми он не близок.
Но Сорос пригласил его лично, и 
это странно. Тем более Фэн Юй - азиат и имеет гонконгский паспорт. Если 
Сорос и его банда собираются пригласить всех, кто обладает финансовой 
властью, они неизбежно пригласят Фу Жунци. Но Фэн Юй спросил Фу Жунци, и
 тот ничего об этом не знает.
"Фэн, почему ты снова в Нью-Йорке? Я купил две фабрики в России, и у меня не хватает средств". Кириленко вошел в кабинет Фэн Юя.
Помощник
 Фэн Юя смущенно посмотрел на Фэн Юя. Он пытался остановить Кириленко, 
но Кириленко слишком силен для него. Помощник также не посмел остановить
 его, так как знал, что Кириленко - близкий друг его босса, а Эмпайр 
Стейт Билдинг принадлежит им обоим.
Кириленко подошел к шкафу со 
спиртным в кабинете Фэн Юя и налил себе рюмку водки. Он выпил рюмку 
одним глотком. Многие люди предпочитают пить холодное пиво в жаркий 
день, чтобы охладиться. Но Кириленко пил водку, чтобы утолить жажду.
"Выходи.
 Я просил тебя не останавливать брата Ки, когда он придет". Фэн Юй 
махнул рукой своему помощнику, чтобы тот уходил. "Брат Ки, почему ты не 
сказал мне, когда приобретешь фабрики? Я переведу тебе деньги сейчас. 
Сколько?"
"Это не много. Если перевести в доллары США, то это около 40 миллионов. Это дороже из-за оборудования".
"Один завод за 40 миллионов долларов?" Фэн Юфрун поинтересовался. Это намного дороже, чем он ожидал. "
Это
 для обеих фабрик. Как одна фабрика может быть такой дорогой? Часть их 
оборудования старая. Если все оборудование новое, то стоимость одного 
завода может составлять около 40 миллионов. Нам еще нужно поменять часть
 оборудования, нанять рабочих и т.д. Я также попросил кое-кого списать 
долги заводов, но сейчас у заводов нет денег. Если фабрики хотят начать 
работу сейчас, нам нужно вложить определенную сумму денег".
Главная
 головная боль решена, а остальные проблемы, такие как замена нового 
оборудования, стартовый капитал и т.д., являются незначительными. Самое 
главное, что в России есть квалифицированные работники и одни из лучших 
технологий в мире. Единственная страна, которая лучше России, - это 
Германия.
"Хорошо. Сначала я переведу 100 миллионов долларов США. Если этого будет недостаточно, дайте мне знать".
"Этого
 должно быть достаточно. Даже если не хватит, разрыв не будет слишком 
большим". сказал Кириленко. В конце концов, Фэн Юй должен был 
предоставить только 70% капитала, а фабрикам не нужно так много средств.
"Вы
 проделали весь этот путь до Нью-Йорка ради этого?" Фэн Юй было 
любопытно. С их отношениями, телефона было достаточно, чтобы решить этот
 вопрос.
"Не совсем. Я приехал два дня назад, чтобы встретиться с 
одним магнатом, и узнал, что вы вернулись в Нью-Йорк". небрежно ответил 
Кириленко.
Кириленко договорился о покупке заводов в России, а его
 друзья все еще помогают ему купить заводы в Беларуси и Украине. Все 
должно быть решено в течение нескольких дней. Самое сложное - списать 
долги заводов. Счета заводов могут быть пустыми, но у них не должно быть
 долгов или других проблем".
Фэн Юй с любопытством спросил. "Магнат? Американский? Нью-Йоркский?"
"Верно. Он известен на Уолл-стрит. Я также упоминал о вас. Он вас искал?" спросил Кириленко.
"Вы
 говорите о Джордже Соросе?" спросил Фэн Юй. "Я думаю, что это его имя. 
Он владеет хедж-фондом, фондом Quantum. У него также есть фонд, 
названный в его честь. Хехе... Почему я не додумался использовать свое 
имя для названия своих компаний?!" ответил Кириленко.
Черт! Так вот в чем причина.
Сорос искал Кириленко до встречи с Фэн Юем!
"Брат
 Ки, помнишь, я говорил тебе, что в этом году есть возможность 
заработать на финансовых рынках?" Фэн Юй нахмурился. "Помню. Они тоже 
такие же. Разве ты не говорил, что соберешь группу друзей для 
инвестиций? Я думал, чем больше у нас будет людей, тем больше средств мы
 сможем накопить, и это увеличит нашу прибыль. Что случилось? Ты не 
согласился с этим стариком? Я также не дал ему своего ответа. Если ты не
 согласишься присоединиться к нему, я тоже сразу же отклоню его 
приглашение".
Фэн Юй хлопнул себя по лбу. Вот болван!
Я 
просил тебя объединиться со мной против Сороса! А теперь ты хочешь 
работать с ними? Если Сорос искренен и согласится не нападать на 
Гонконг, то сотрудничество с ним - хороший вариант. Но этот еврей 
слишком жаден, и он не сдержит своих слов.
"Брат Ки, я согласился присоединиться к нему".
"А?
 Ты согласился? Я знал, что ты согласишься. Я позвоню ему позже и скажу,
 что тоже буду участвовать, и мы заработаем деньги вместе. Я слышал, что
 старик известен на Уолл-стрит". Кириленко ответил с воодушевлением. 
Наконец-то он помог Фэн Юю на финансовом рынке.
"Я думал, вы 
ненавидите американцев. Почему вы с ними сотрудничаете?" - с 
любопытством спросил Фэн Юй. с любопытством спросил Фэн Юй.
"А? Американец? Он не еврей?" удивился Кириленков.
"Он
 американский еврей. Не волнуйся. Сначала мы будем сотрудничать с ними, 
но в конце обязательно столкнемся с ними. Тогда мы будем работать 
вместе, чтобы обмануть их. Вам интересно?" Кириленко больше всего 
ненавидел американцев и не хотел с ними сотрудничать.
"Обмануть их? Мне интересно!" возбужденно спросил Кириленко. "Но как мы их обманем?".
"Мы
 присоединимся к ним, когда они нападут на Малайзию, Сингапур, Корею, 
Японию и другие страны, и будем делать с ними деньги. После этого они 
наверняка нападут на Гонконг. В это время мы вместе с правительством 
Гонконга и гонконгскими магнатами будем бороться против них. В конце 
концов, китайское правительство присоединится к борьбе.
С таким количеством людей и двумя правительствами на нашей стороне, мы все еще не можем заставить их понести большие потери?"
"Хорошо...
 Это хорошая идея. Мы можем заработать деньги, а также заставить их 
понести потери! Сколько денег мы должны подготовить? Надо подумать, как 
собрать средства". спросил Кириленко.
"Хммм... мы можем заложить 
акции нашей горнодобывающей компании, чтобы получить кредиты. Я также 
использую свои акции в США для получения кредитов в банках. На этот раз я
 гарантирую, что мы получим высокую прибыль!".
"Мне все равно, 
сколько мы заработаем. Я только хочу видеть, как страдают эти тупые 
американцы! Он американец, как он смеет говорить мне, что он еврей? Я 
хочу, чтобы он страдал!" рычал Кириленко.
Фэн Юй покачал головой. Кириленко должен быть единственным на Уолл-стрит, кто не знает, что Сорос - американец.
Но добиться успеха не так-то просто. Фэн Юй принимает меры предосторожности против Сороса, и Сорос делает то же самое.

    
  





  


  

    
      Кириленко вернулся в Москву, а Фэн Юрем остался в Нью-Йорке, чтобы 
собрать средства. Фэн Юй начал продавать принадлежавшие ему неважные 
акции и использовал акции Microsoft, Yahoo и других технологических 
компаний для получения займов. Хотя получение кредитов позволит Фенг 
Юрайзу получить меньше средств, но азиатский финансовый кризис продлится
 больше года. В течение этого года цены на технологические акции будут 
продолжать расти и могут даже удвоиться.
Это лучшее решение для Фэн Юя, чтобы получить наибольшую прибыль.
Если
 Фэн Юй продаст все свои акции Microsoftshares, это повлияет на цены 
акций Microsoft, и Фэн Юй может быть исключен из совета директоров.
Хотя
 Фэн Юй не имеет права голоса в Microsoft, Lenovo Kingsoft продолжает 
развиваться. Lenovo Kingsoft все еще далека от Microsoft, и даже 
некоторые софтверные компании в Китае осмеливаются бросить им вызов с 
помощью специфического программного обеспечения.
Фэн Юй нуждается в
 личности директора Microsoft, чтобы защитить Lenovo Kingsoft и 
китайский рынок программного обеспечения. Он не хочет, чтобы китайская 
индустрия программного обеспечения стала похожа на то, что было в его 
прошлой жизни, где самое прибыльное программное обеспечение 
производилось зарубежными компаниями.
Акции Yahoo нельзя 
продавать, так как в этом году цены на акции Yahoo взлетят вверх. Если 
Фэн Юй продаст свои акции, это будет убыток.
На этот раз Фэн Юй не
 стал искать отдельный банк, чтобы получить кредит. Один банк может не 
одолжить ему нужную сумму. Кроме того, Фэн Юю нужно отвлечь внимание от 
себя.
Среди акционеров банков могут быть друзья Сороса. Фэн Юй не хочет, чтобы Сорос знал, сколько у него денег.
Скрыв богатство Фэн Юя от Сороса, он заставит его насторожиться и увеличит шансы на победу.
В
 первый день Фэн Юй удалось собрать 1 миллиард долларов США. В 
последующие несколько дней Фэн Юй связался с высшим руководством всех 
банков Нью-Йорка и использовал свои акции в качестве залога для 
получения кредитов. В течение недели Фэн Юй использовал все имеющиеся у 
него акции в качестве залога для получения кредитов и перевел все деньги
 на свой счет в UBS.
Привлеченные средства готовы к переводу на любой азиатский финансовый рынок.
.......
"Босс, этот китаец сейчас собирает средства. Я слышал, что он использовал все свои акции Microsoft для получения кредитов".
Сорос опустил свой бокал с вином. "Это значит, что ему удастся собрать около 5 миллиардов долларов США?"
"Я
 не думаю, что он сможет собрать так много, и это должно быть меньше 4 
миллиардов. В прошлом он уже использовал часть своих акций для получения
 займа. Полученные деньги он вложил в фондовый рынок, а затем перевел 
часть обратно в Китай. Возможно, его компаниям в Китае срочно 
понадобились деньги".
Сорос кивнул. 4 миллиарда долларов США... 
Это смелее, чем ожидал Фенг Юис. Активы Сороса составляют около 6 
миллиардов долларов США. Конечно, сумма, которую он контролирует, 
больше.
Но Сорос может подтвердить, что газеты не преувеличивали, 
когда оценивали богатство Фэн Юя. Он действительно является 
супертитулом.
Даже если бы Фэн Юй удвоил свои 4 млрд долларов США в
 других странах, 8 млрд долларов США недостаточно, чтобы остановить их 
атаки. Сорос не хочет, чтобы этот молодой эксперт по инвестициям повлиял
 на его статус. Победа гениального магната - это тоже повод для радости.
 "Хорошо. Я знаю об этом. Подготовься и приведи своих людей в Чиангмай. 
Наш план начнется до марта".
После того как подчиненный Сороса 
ушел, он допил алкоголь в своем стакане. Сорос - жадный человек и 
помешан на контроле. Все финансовые учреждения и магнаты, с которыми он 
связался, должны слушаться его приказов. Но этот Фэн Юй и русский 
Кириленко не из тех, кто слушает приказы. Поскольку вы все отказываетесь
 слушать меня, не вините меня, если я подставлю вас всех после нашего 
сотрудничества!
......
"Дядя, Фэн Юй начинает собирать средства. Нам тоже нужно готовиться?" спросил Фу Гуанчжэн.
Фу
 Жунци махнул рукой. "До возвращения Гонконга в состав Китая, эти 
международные спекулянты не будут нацеливаться на Гонконг и HKD. Нет 
никакой спешки в привлечении средств. Мы можем подождать до 1 июля".
"Фэн Юй сказал, что Сорос и его банда начнут свои операции до июля и могут начать подготовку примерно в марте-апреле.
Их первая цель - Таиланд. Если мы опоздаем, то можем не получить долю прибыли". Фу Гуанчжэн сказал.
"Гуанчжэн,
 я знаю, что ты хочешь получить долю прибыли. Но ты должен помнить, что 
сумма, которую мы используем, составляет более 70% всех наших активов. 
Если мы потерпим неудачу, семье Фу будет нанесен значительный удар! Да, у
 нас все еще есть наши предприятия, супермаркеты, земля и компании. Но 
сколько эти компании смогут заработать? Смогут ли наши супермаркеты без 
достаточной финансовой поддержки удержать розничных торговцев? Каналы 
сбыта наших торговых компаний могут продолжать расти? Сможет ли наша 
фирма по недвижимости получить столько земельных участков?".
Фу 
Жунци - глава семьи Фу. Хотя в этот раз он предоставит большую часть 
средств, три других его брата, включая Фу Гуанчжэна, также вложили свои 
деньги. Все члены семьи Фу заработали деньги, когда вслед за Фэн Юем 
нападали на японские компании. На этот раз они хотят последовать за Фэн 
Юем, чтобы снова заработать деньги. Но Фу Жунци более осторожен, 
поскольку в этот раз они будут иметь дело с международными горячими 
деньгами, и Сорос, самый известный управляющий хедж-фондом на 
Уолл-стрит, будет сам возглавлять операцию. Фу Жунци, который много лет 
занимался инвестициями, не имеет 100-процентной уверенности в том, что 
они обязательно выиграют.
Младшее поколение семьи Фу охотно 
присоединяется к ним, ведь даже если они потеряют свои деньги, они все 
равно могут положиться на своих родителей. Но Фу Ронгки не может быть 
опрометчивым. Когда эти инвестиции провалятся, последствия будут уже не 
финансовыми потерями. Пострадает статус семьи Фу в Гонконге и 
Юго-Восточной Азии. Семья с несколькими миллиардами гонконгских долларов
 и семья с одним миллиардом гонконгских долларов - это не одно и то же. 
Хотя для многих людей они все являются богатыми семьями, их влияние 
сильно отличается друг от друга.
"Но дядя, мы боремся не в 
одиночку. Супермен Ли и его семья, Фэн Юй, русский магнат Кириленко и 
многие другие гонконгские магнаты принимают участие. Мы не проиграем!"
Гонконг - одно из мест, где больше всего магнатов, и Фу Гуанчжэн твердо уверен, что они обязательно победят.
Фу
 Жунци покачал головой. "Вы знаете, зачем этим международным спекулянтам
 нужно создавать хедж-фонд? Хеджирование повлияет на их доходность, и 
они используют его, чтобы снизить риск. Даже они настолько осторожны, 
как же мы можем вот так просто броситься туда? Просто следуйте нашему 
первоначальному плану и собирайте средства медленно. Мы просто должны 
быть готовы до июля".
Фу Гуанчжэн все еще хотел что-то сказать, но
 его первый дядя отмахнулся от него. Хотя он был недоволен этим, он 
знал, что его дядя более опытен и талантлив в инвестировании по 
сравнению с ним.
Но Фу Жунци не знал, что Фу Гуанчжэн использовал 
акции всех своих компаний в качестве залога для банковских кредитов и 
вложил все на свой инвестиционный счет в Wind and Rain Consulting. Его 
дядя хочет быть в безопасности... но он хочет получить наибольшую 
прибыль!

    
  





  


  

    
      1 февраля. Через несколько дней наступит Новый год по лунному 
календарю. Фэн Юй все еще не вернулся домой и в настоящее время 
находится в Шанхае, встречаясь с банкирами из иностранных банков по 
поводу кредитов. На самом деле Фэн Юй собрал в США более 5 миллиардов 
долларов США. Но Фэн Юй знал, что 5 миллиардов долларов США 
недостаточно, и это ничто по сравнению с Квантовым фондом Сороса. Хотя 
Квантовый фонд сейчас составляет менее 1 миллиарда долларов США, 
несколько миллиардов будут влиты в него, как только Сорос приступит к 
реализации своего плана. Сумма, которой располагает Фэн Юй, не идет ни в
 какое сравнение с ним.
Но Фэн Юй все еще пользуется поддержкой 
гонконгских магнатов, правительства Гонконга и правительства Китая. 
Возможно, Китай не так богат, как США, но китайское правительство 
достаточно сильно, чтобы справиться с частью американских магнатов. В 
США много магнатов, но не все они любят инвестировать в хедж-фонды. 
Например, Фэн Юй знал, что Билл Гейтс, Пол Аллен, Уоррен Баффет и 
некоторые другие не инвестируют в хедж-фонды.
Билл Гейтс и Пол 
Аллен - новое поколение магнатов, а Билл Гейтс - самый богатый человек в
 мире. Однако оба они не имеют опыта инвестирования в фонды. Уоррен 
Баффет имеет свой собственный фонд, но это не хедж-фонд.
В будущем
 Билл Гейтс создаст свой собственный благотворительный фонд, а Уоррен 
Баффет вложит свои активы в благотворительный фонд Билла Гейтса.
Фэн
 Юй не знает, сколько магнатов присоединится к Соросу, но он знает, что 
это будет отличаться от его прежней жизни из-за Кириленко и его самого. 
Сорос наверняка примет меры предосторожности против них и привлечет еще 
больше магнатов, чтобы собрать больше средств.
Если бы Кириленко 
не рекомендовал Фэн Юя Соросу, все было бы не так сложно. Брат Ки только
 пытается помочь Фэн Юю. Сотрудничество с Соросом в нападении на другие 
страны Азии увеличит их прибыль.
Финансовая война всегда жестока. 
Фэн Юй хочет сделать все возможное, чтобы защитить Китай. Что касается 
других стран, то это его не касается. Фэн Юй даже втайне желает, чтобы 
Тайвань понес больше потерь, чем в его прошлой жизни.
Таким 
образом, экономика Тайваня будет в лучшем состоянии, чем в предыдущей 
жизни Фэн Юя, и они могут быть более послушными. Фэн Юй может даже 
увидеть, как Тайвань вернется обратно в Китай в этой жизни!
Фэн Юй
 также рад тому, что экономика Южной Кореи, Японии, Малайзии, Индонезии и
 других стран переживает спад, поскольку эти страны объединили свои 
усилия, чтобы перекрыть торговлю Китая в его драгоценной жизни. У этих 
стран также были территориальные споры с Китаем. Фэн Юю не важно, прав 
Китай или нет. Как китаец, Китай должен быть прав! Его мышление просто 
узкое и неразумное!
......
"Менеджер Фэн, что случилось? Я 
слышал, как мои знакомые в компании говорили, что вы используете акции 
компании в качестве залога для получения кредитов". обеспокоенно спросил
 Чжун Цинсянь, когда встретил Фэн Юя.
"Верно. Что случилось? Не 
волнуйтесь. Я всего лишь получаю кредит, а не продаю акции". Фэн Юй 
рассмеялся. Если бы Фэн Юй продал акции Lehaha, то Чжун Цинсянь мог бы 
лишиться должности председателя. "Менеджер Фэн, вам тоже нужно получить 
кредит?" - с любопытством спросил Чжун Цинсянь. С того дня, как он 
встретил Фэн Юя, он никогда не слышал, что Фэн Юю не хватает денег!
"Мне
 нужно привлечь средства. Группа западных капиталистов готовится 
атаковать финансовую систему Гонконга после возвращения Гонконга. Я 
собираю средства для ответного удара". объяснил Фэн Юй.
Чжун Цинсянь успокоился. Он лучше Фэн Юя в управлении организацией, но в финансовом рынке он только новичок.
"Менеджер Фэн, вам нужен мой вклад?" спросил Чжун Цинсянь.
"Не
 нужно. Если мне понадобится ваша помощь, я обращусь к вам всем". Фэн Юй
 улыбнулся и поблагодарил его. Есть разница между управлением компанией и
 инвестированием. Чжун Цинсянь могла не выдержать волнения.
"Тогда
 почему вы получаете кредиты в иностранных банках?" с любопытством 
спросил Чжун Цинсянь. Получить кредит в китайских банках проще, да и 
проценты ниже. Фэн Юй может даже получить более значительные суммы. 
Кроме того, лучше позволить китайским банкам зарабатывать проценты.
Почему Фэн Юй позволяет этим иностранным банкам зарабатывать свои проценты?
"Мне
 нужны доллары США. Китайские банки могут не помочь мне в этом. Ладно, 
не беспокойтесь об этом. Я погашу кредит за 2 года. Может быть, это не 
займет столько времени".
Получить кредиты в долларах США в китайских банках нелегко, а сумма кредита Фэн Юя слишком велика.
......
"Лидер, я кое-что обнаружил, и я думаю, что должен доложить вам". Директор Фан стоял перед Железным Кулаком Чжу.
"Что это?" Железный Кулак Чжу положил ручку и потер лоб. Он писал уже более 4 часов без перерыва.
"Фэн
 Юй использовал акции всех своих компаний в качестве залога для 
получения кредитов". ответил директор Фанг. "А? Он должен был сделать 
несколько инвестиций. В чем проблема? Он использовал свои связи, чтобы 
получить незаконные кредиты?" - спросил Железный Кулак Жу.
Если 
ничего серьезного, Железный Кулак Чжу просто закроет один глаз. Одних 
пожертвований Фэн Юя достаточно, чтобы он притворился, что не видит, как
 Фэн Юй незаконно получает большие кредиты. Хотя, как управляющий банком
 Китая, он обязан пресекать все эти незаконные действия.
"Но Фэн 
Юй получил кредиты в иностранных банках и использовал акции всех своих 
компаний, включая Bing City MachineryCompany, Bing City Pharmaceutical 
Group, Lehaha Group, Wind and Rain, Aiwa и т.д.!"
Если он получает
 более высокие кредиты, директор Фанг не будет возражать. Но эти банки -
 не китайские банки. Неужели Фэн Юй переводит свои активы за пределы 
Китая?
Железный Кулак Чжу нахмурился. "Что вы сказали? Все кредиты
 он получил в иностранных банках и использовал большую часть своих 
активов на благотворительные цели? Вы знаете, куда уходили деньги от 
кредитов?".
"Я поручил своим людям провести расследование. Все 
деньги уходили на его счет в Швейцарском банке. Мы не можем получить 
никаких подробностей от швейцарского банка".
Китайские власти не 
могут проверить счета в Швейцарском банке. Если Фэн Юй действительно 
переводит свои активы за пределы Китая, ему это удалось!
Фэн Юй все еще держит гонконгский паспорт, и ему легко выехать из Китая!
"Вы действительно думаете, что он переводит свои активы?"
Железный Кулак Чжу посмотрел на директора Фанга. "Я не верю, что он 
сделает это, но он сделал. Это также странно. Если Фэн Юй получает 
кредиты для инвестиций, то это нормально. Но он не инвестирует, а хранит
 деньги в банке. Это не то, что он будет делать. Проценты в банке 
намного ниже, чем проценты по кредиту. Он теряет деньги каждый день!"
Железный
 Кулак Чжу поднял свою чашку и сделал глоток. "Хотя я не могу видеть Фэн
 Юя насквозь, я знаю, что он очень патриотичен. Патриотизм нельзя 
подделать, и, возможно, у него есть другое применение этим деньгам, о 
котором мы не знаем. Хорошо. Позвоните ему и попросите заехать в Пекин, 
когда у него будет время. Я бы хотел поговорить с ним".
......
"А?
 Директор Фан? Премьер Чжу хочет встретиться со мной? Но сегодня же 
канун Нового года по лунному календарю! О, я могу поехать после Нового 
года? Хорошо. Я поеду в Пекин на 5-й день Нового года и позвоню вам, 
когда приеду. Хорошо. С Новым годом!" Повесив трубку, Фэн Юй 
задумался...
Почему Железный Кулак Чжу снова встречается со мной? Это из-за Старика?

    
  





  


  

    
      "Сынок, почему ты так занят во время Лунного Нового года?!" ворчала 
мать Фэн Юя. Телефон Фэн Юя звонил без остановки в канун Лунного Нового 
года.
"Ничего. Они звонят, чтобы поздравить меня с Новым годом". непринужденно ответил Фэн Юй.
"А, твои сотрудники из других провинций?"
Фэн
 Юй слабо посмотрел на мать и ничего не ответил. Работник из другой 
провинции? Если я скажу вам, кто звонил, ваши челюсти упадут на пол.
"Мама,
 давай я помогу тебе с пельменями", - Фэн Юй засучил рукава. "Уходи. Ты 
создашь беспорядок. Выйди на улицу и посмотри, добрались ли твой старший
 дядя и остальные. Ваши водители слишком медлительны!"
Вчера шел 
снег, и машины ехали быстро. Фэн Юй послал за дядей свои внедорожники. 
Если бы он послал олимпийскую модель, они могли бы добраться завтра.
Пока
 Фэн Юй разговаривал с матерью, он услышал, как кто-то нажал на клаксон.
 Он быстро выбежал, чтобы открыть ворота, и увидел старшего дядю и его 
семью, выходящих из машины.
"Дядя, ты устал?"
"Нет. Эта машина очень удобная".
"Я отвезу тебя на завод, и ты выберешь себе новую машину".
"Спасибо, Сяо Ю. Но я редко езжу, и иметь машину для меня бесполезно. Где твой дедушка?"
"Он спит наверху. Он говорит, что хочет спать всю ночь".
Они
 болтали, пока шли обратно в дом. Отправив дядю и его семью в дом, Фэн 
Юй достал два красных пакета и отдал их двум водителям, сказав им, что 
это для их детей. Один из водителей - молодой человек и не женат. Он 
колебался и не знал, стоит ли ему это принимать. Другой водитель уже 
привык к этому и пожелал Фэн Юю счастливого Нового года, после чего 
утащил молодого человека вместе с пакетами.
После того как Фэн Юй 
вошел в дом, его дедушка тоже спустился сверху. Они сели в гостиной 
смотреть телевизор. Телевизор Philips в гостиной очень четкий, а со 
звуковой системой гостиная напоминает кинотеатр.
"Когда ты женишься?
Перестань терять время и поскорее заведи себе девушку!". Старший дядя начал читать нотации своему сыну.
Старший двоюродный брат Фэн Юй ответил смущенно. "Папа, жениться - это на всю жизнь. Не так-то просто завести разлучницу".
"Чушь!
 Думаешь, я не знаю, о чем ты думаешь? Позволь мне предупредить тебя. 
Если у тебя есть девушка, обращайся с ней хорошо. Я тебя побью, если ты 
будешь заигрывать с женщинами!"
Фэн Юй наконец-то понял. Отец бил сыновей - это традиция его семьи.
Через
 некоторое время ужин был готов, и Фэн Юй и его старший двоюродный брат 
помогли вынести посуду из кухни. Круглый стол в столовой был заставлен 
блюдами. Дед Фэн Юя поднял бокал: "Сегодня Новый год, и я рад видеть 
всех здесь. Выпьем!"
Фэн Юй сделал глоток и уже собирался отставить бокал, когда увидел, что отец смотрит на него.
"Ты
 думаешь, что ты в своем подразделении?! Заканчивай!" выругался Фэн 
Синтай. Ты смеешь разыгрывать дома? Когда ты был молод, я не разрешал 
тебе пить, а ты тайком пьешь за моей спиной!
"Папа, это компания, а не подразделение". возразил Фэн Юй и допил свой стакан.
После
 того, как все допили первый бокал, Фэн Юй посмотрел на своего старшего 
двоюродного брата, и они достали из карманов по красному пакету.
"Дедушка, это для тебя".
Дед Фэн Юй был удивлен. "Вы, братья, дарите мне красные пакеты?"
"Именно
 так. Мы желаем тебе прожить долгую жизнь, увидеть, как мы женимся, как 
твои правнуки пойдут в школу и выйдут замуж". Двоюродный брат Фэн Юй 
засмеялся.
"Хахаха... Я буду доволен, если увижу своих правнуков. 
Если я проживу достаточно долго, чтобы увидеть, как они женятся, я буду 
просто чудовищем". Дедушка Фэн Юй засмеялся. По его смеху все поняли, 
что он очень здоров.
"Папа, это подарок от детей. Просто прими 
его". "Хорошо! Я сохраню его. Прошли годы с тех пор, как я получал 
красные пакеты". сказал дедушка Фэн Юй, и на его глаза навернулись 
слезы.
После ужина еще оставалось немного времени до начала 
Весенней праздничной гала-ночи, и все вышли на улицу, чтобы запустить 
фейерверк.
Дед Фэн Юя даже сам зажег одну. Фэн Юй чувствовал себя
 прекрасно, видя всех своих родственников рядом. Его настроение было бы 
лучше, если бы мама не ворчала, что ЛиНа не приедет.
После 
фейерверка все уселись в гостиной, чтобы посмотреть гала-вечер и 
поболтать. Старший двоюродный брат Фэн Юй негромко спросил: "Брат, мой 
руководитель спросил меня, не хочу ли я перевестись в офис по 
реструктуризации государственных предприятий. Должен ли я согласиться?"
"Почему
 бы и нет? После перевода тебя повысят до заместителя начальника отдела,
 верно?". Если старик Чжан не заботится о тебе, ты думаешь, что получишь
 это предложение? Тебе еще нужно спрашивать меня?
"Ты прав. Но это перевод из партийного комитета в правительство".
"В
 чем проблема? Старый Чжан все еще в городе Бин. Кроме того, офис 
реструктуризации находится в подчинении заместителя мэра города, а он - 
бывший секретарь Сюй Чанъюя. Это должность, на которой можно блистать. 
Если будешь усердно работать, то через 2 года станешь начальником 
отдела".
"Я слышал, что в этом году произойдут большие изменения в
 государственных предприятиях. Многие люди останутся без работы. Многих 
ли это обидит?"
"Выгонят тех, у кого нет никаких навыков и кто 
бездельничает. Те, у кого есть навыки и способности, будут распределены 
на рабочие места. Город также организует обучение для этих 
неквалифицированных работников. Они будут счастливы получать зарплату 
квалифицированных работников".
"Вы правы. Их основная зарплата 
составляет всего около 200-300 юаней в месяц. Они могли бы найти новую 
работу. Хорошо. Я согласна на перевод". Двоюродный брат Фэн Юя был 
взволнован. Он надеялся, что Фэн Юй прав, и через два года его повысят.
С
 таким младшим кузеном, как Фэн Юй, у которого есть связи с 
провинциальными и городскими властями, ему не нужно беспокоиться о том, 
что он получит кредиты или проиграет другим. Даже без каких-либо 
заметных результатов он тоже получит повышение.
"
Второй 
дядя собирается стать членом Всекитайского собрания народных 
представителей провинции, и в будущем он будет посещать заседания 
правительства провинции. Я не знал, что бизнесмен может быть 
государственным чиновником". сказал двоюродный брат Фэн Юй.
А? Мой отец собирается стать правительственным чиновником? Почему я не знаю?
"Я не знаю об этом. Кто сказал Юни?"
"А?
 Ты не знаешь? Даже официальное письмо о назначении выдано. Это не вы 
просите руководителей назначить второго дядю?" спросил двоюродный брат 
Фэн Юй.
"Это не я. Я думаю, это должна быть идея Старого Чжана".
В
 будущем отец Фэн Юя будет посещать заседания правительства, и если 
возникнут проблемы, он обязательно спросит Фэн Юя. Черт! Я стану 
бесплатным консультантом провинции!
Нет! Завтра я должен 
поговорить со стариком Чжаном. Ты уговорил моего отца стать чиновником, 
не спросив меня? Даже если отец согласится, ты должен сначала сообщить 
мне!
......
"Hahaha...." Мать Фэн Юя громко рассмеялась.
"Хахаха... эта сценка такая смешная!"
Гала-вечер
 закончился, и все легли спать. Фэн Юй лежал в своей кровати и смотрел 
на потолок. Он думал о первой ночи, когда он был перерожден.

    
  





  


  

    
      "О, Лидер. Я пришел поздравить вас с Новым годом. Почему ты выглядишь
 таким несчастным?" Фэн Юй нес свои подарки в дом Чжан Жуйцяна, но Чжан 
Жуйцян показал ему мрачное лицо.
"Просто не обращай на него 
внимания. Я сказал ему, чтобы он придумал, как перевести нашего сына в 
более спокойное положение. Видите... он даже не может вернуться на Новый
 год и еще смеет говорить нам, что это посвящение. Какой сейчас год? Кто
 говорит о посвящении?!" Чжан Жуйцян пристально посмотрел на старика 
Чжана. У тебя есть власть, но ты не знаешь, как ею воспользоваться. Это 
твоя собственная плоть и кровь!
"Тетя Ли, возможно, вы не знаете 
этого. Никто не может войти в отряд Тао Цзы, и он может достичь 
результатов быстрее. В будущем он может даже превысить позицию лидера. 
Если его переведут, его перспективы могут пострадать". Фэн Юй 
рассмеялся.
"Правда? Почему ты не сказал мне раньше? Сяо Фэн, 
присядь и съешь немного фруктов. Я приготовлю для тебя чай". Тетя Ли 
ворчала и пошла заваривать чай.
"Длинные волосы, близорукость". Чжан Жуйцянь пробормотал себе под нос. Фэн Юй сдержал смех. Если хочешь, скажи это вслух!
После того, как тетя Ли принесла Фэн Юю чашку чая, она ушла в свою спальню смотреть телевизор, оставив их наедине.
Фэн
 Юй увидел, что тетя Ли ушла, и его лицо сразу же изменилось. Он 
посмотрел на Чжан Жуйцяна уголком глаза: "Лидер, как получилось, что мой
 отец вдруг стал членом Всекитайского собрания народных представителей 
провинции?"
"Это то, что он заслужил. Что не так? Ты хочешь, чтобы
 он вошел в Национальный народный конгресс? Это не невозможно. Провинция
 выдвинет его кандидатуру в этом году".
"Подождите! Вы все можете 
думать, что это почетно, но мой отец должен был работать на вас всех. 
Ему приходилось посещать собрания и при этом являться на работу".
Фэн
 Юй был недоволен. Вы все можете думать, что это что-то хорошее, но не 
все чувствуют себя так же, как вы. Вы должны сначала хотя бы 
посоветоваться со мной.
"Кто сказал, что он должен ходить на работу? Он может не ходить на работу и не посещать собрания.
Ему нужно лишь раз в год присутствовать на ежегодном общем собрании. 
Многие люди просятся на эту должность, а вы все еще недовольны?"
Фэн Юй удовлетворился этим ответом и кивнул. "Это больше похоже на правду. Спасибо."
"Если ты действительно хочешь отблагодарить меня, помоги решить небольшую проблему". хитро ответил Чжан Жуйцян.
Фэн Юй закатил глаза. Он знал, что этот титул достался его отцу не бесплатно.
"Скажи
 мне. Какому отделу нужны деньги? Сначала я должен прояснить ситуацию. Я
 собираюсь продолжить свои пожертвования на восстановление плотин, и у 
меня не так много денег". Фэн Юй пожертвовал 500 миллионов юаней в 
прошлом году и собирается пожертвовать еще 500 миллионов в этом году. 
"Хватит говорить о деньгах. Это звучит слишком грубо. Я хочу спросить 
вас, можете ли вы взять на себя завод бытовой техники нашей провинции, 
завод полупроводников и т.д.". Фэн Юй сразу же отставил чашку с чаем. "Я
 поздравил вас с Новым годом. У меня еще есть дела, и мне нужно идти".
"Эх...
 к чему такая спешка? Просто протяни нам руку помощи. Если после Нового 
года мы не разберемся с государственными предприятиями провинции, то 
сможем только сократить рабочих". Чжан Жуйцян схватил Фэн Юя.
Китайское
 правительство отдало приказ. Все государственные предприятия должны 
адаптироваться к рыночной экономике, иметь четкие права собственности, 
четкие обязанности, научное управление, и, что самое важное, должна быть
 четкая граница между правительством и предприятием.
Четкие права 
собственности и отделение от правительства - это самое сложное. В 
прошлом реформы достигли хороших результатов благодаря привлечению 
иностранных инвесторов и частных фондов. Но из-за вмешательства местных 
властей все эти государственные предприятия стали приходить в упадок. 
Те, что не пришли в упадок, были преобразованы в частные компании. В 
городе Бинг все еще хорошо. Реформы Чжан Жуйцяна достигли хороших 
результатов, когда он был там. Но в провинции Лунцзян, за пределами 
города Бин, эта проблема стоит очень остро.
Чжан Руйцян теперь лидер провинции и не может в одиночку заботиться о городе Бин.
"Просто
 сократите этих людей. У предприятий города Бинь все хорошо, и, кроме 
того, если реформированные государственные предприятия должны быть 
независимыми и самодостаточными, разве вы не можете передать эти 
компании кому-то другому?".
В прошлой жизни Фэн Юй многие 
правительства так поступали. Хотя это и не соответствует правилам, 
сейчас переходный период, и у местных правительств нет выбора. По 
крайней мере, после того, как они передадут эти предприятия на 
аутсорсинг, они не станут банкротами".
"Вы думаете, что местные 
органы власти не сделали этого? Поначалу аутсорсинг работал и приносил 
некоторую прибыль. Но компания уклоняется и отказывается платить местным
 властям. Они даже угрожают вернуть государственное предприятие 
городскому правительству и позволить правительству платить зарплату 
рабочим!" гневно ответил Чжан Жуйцян.
Фэн Юй рассмеялся. У 
руководителей тоже есть трудности, и самая большая ирония в том, что эти
 руководители ничего не знают об управлении компанией! Они даже не 
знают, как нанять профессионального менеджера для управления своими 
предприятиями. Они просто слишком слабы! "Все просто. Просто продайте им
 предприятия". У них нет денег? Попросите банки дать им кредит. Они 
знают, могут ли предприятия приносить деньги или нет, и если никто не 
хочет взять предприятие, просто ликвидируйте его и продайте земельный 
участок. Просто распределите рабочих на другие фабрики, а тех, кого не 
можете распределить, просто отпустите". сказал Фэн Юй.
"Это и есть
 ваше решение? Продать фабрики и землю? А как же рабочие? Где мы найдем 
деньги, чтобы выплатить им пособия по увольнению? А если они еще 
вернутся, чтобы просить помощи у правительства?" Чжан Жуйцян зарычал.
"Правительство
 может организовать обучение этих уволенных работников и помочь им 
получить работу, или вы все можете поощрять их открывать свои 
собственные предприятия. Даже если они будут продавать овощи или откроют
 небольшую закусочную, они не умрут с голоду.
Что касается 
стартового капитала, то государство может помочь. Кроме того, эти 
предприятия действительно нерентабельны. После нескольких лет реформ 
большинство из них начали получать прибыль. Но поскольку у этих 
предприятий много долгов, одни только проценты составляют значительную 
сумму, и это приведет к увеличению их убытков. В стране есть политика, 
позволяющая кредиторам менять свои долги на акции? Таким образом, 
предприятия сэкономят много процентов".
"Вы думаете, мы об этом не
 думали? Кредиторам не нужны акции, им нужны только деньги! Банки 
согласны на это, но они слишком медлительны, им потребуется не менее 2-3
 лет."
"А... Просто скажите им, что предприятия обанкротились и не
 могут выплатить свои долги. У кредиторов есть два варианта: они могут 
получить акции и наслаждаться дивидендами, или продать акции, или 
подождать и посмотреть, сколько будет стоить предприятие после 
банкротства". Фэн Юрэ лениво ответил. Вы все - правительство, и вы не 
можете разобраться с этими людьми? "Разве вы не можете помочь нам на 
этот раз?" спросил Чжан Жуйцян.
"Помочь? Я не помог вам всем? В 
прошлом году в городе Бин было создано несколько заводов по розливу, 
верно? Я тот, кто привлек эти инвестиции. Я помогаю безработным получить
 работу. Компания "Тай Хуа Трейдинг", предприятие "Тай Хуа Супермаркет" 
наняли сколько рабочих и охраны? Логистическая компания моего шурина 
"Ветер и дождь" также наняла много рабочих".
"Это все в городе Бин. А как насчет других городов? Вы отказываетесь им помочь?"
"Наши
 реформы государственных предприятий также гласят, что мы должны 
объединить наши ресурсы для повышения конкурентоспособности. Какой смысл
 объединять эти маленькие компании? Даже если я приобрету некоторые из 
этих предприятий, я смогу быть только безубыточным. Это бессмысленно. 
Более того, эти предприятия должны зависеть от самих себя. Небольшие 
алкогольные заводы можно объединить с группой Beidacang, чтобы 
производить Beidacang Baijiu и продавать его в южных провинциях.
То же самое можно сделать с безалкогольными напитками, продуктами 
питания и т.д. Если я приобрету все эти предприятия, то в будущем нам, 
возможно, придется конкурировать с Beidacang Group. Вы уверены, что не 
возражаете?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
Чжан Руйцян вздохнул. Он 
боится конкуренции с Фэн Юем. Провинция может быть влиятельной в Китае, 
но они не идут ни в какое сравнение с Фэн Юем. Похоже, что на этот раз 
провинциальному правительству придется пострадать!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй потер подбородок и ненадолго задумался. "На самом деле, есть 
еще решение, которое может противоречить правилам. Однако оно 
определенно полезно".
Против правил? Чжан Жуйцян задумался. В его 
возрасте он все еще может двигаться вверх. Если он нарушит какие-либо 
законы, его карьера может закончиться, даже если он достиг результатов.
Но
 Чжан Руйцян снова задумался. Возможно, он не тот, кто нарушает правила.
 Почему провинция назначила аналогового заместителя губернатора 
провинции в отставке руководить реформой государственных предприятий? 
Руководство должно быть обеспокоено этим.
Если необходимо, 
используйте крайние меры для решения этой проблемы, а если что-то пойдет
 не так, козлом отпущения станет кто-то другой.
"Каково решение? Скажите мне."
"Два слова - попасть в список!" Фэн Юй улыбнулся и ответил.
"Попасть в список? Ты хочешь сказать, что мы выйдем на фондовый рынок?" озадаченно спросил Чжан Жуйцян. Что это за решение?
Этот сопляк упомянул о нарушении правил. Неужели он имеет в виду, что эти предприятия будут зарегистрированы незаконно?
"Именно
 так. Компании могут получить финансирование после листинга. Почему так 
много государственных предприятий не могут быть реформированы? Потому 
что у них нет денег. Почему они не могут развиваться и расти? Потому что
 у них нет хорошего оборудования. В заключение хочу сказать, что у них 
нет денег. После получения листинга они соберут достаточно средств, 
чтобы приобрести новое оборудование, технологии и погасить долг. У них 
также будет достаточно средств для получения достаточного количества 
ресурсов. Цена, которую им придется заплатить, - это только выплата 
дивидендов акционерам и меньший авторитет".
Рынок капитала - это 
финансовая платформа для компаний, которая способствует их росту и 
защищает интересы страны. Реформы государственных компаний не могут быть
 отделены от рынка капитала. Модель финансирования, реформирования и 
кредитования не является неправильной, но она слишком ограничена.
Высшее
 руководство все еще очень консервативно относится к этой реформе. 
Особенно это касается приватизации государственных предприятий.
По мнению Фэн Юя, вместо того, чтобы позволить этим государственным 
предприятиям ежегодно зависеть от правительства в плане финансирования, 
их следует продать частным компаниям. Таким образом, правительство 
сможет вернуть часть денег и по-прежнему получать налоги каждый год, 
вместо того чтобы тратить деньги на их содержание. Какой смысл содержать
 эти убыточные государственные предприятия?
Это не самые важные 
предприятия, и нет никакой разницы между государственными и частными. 
Например, платочная фабрика. Почему государство не может продать ее 
частному предприятию? Преобразовать ее в акционерное общество, а потом 
позволить государственным чиновникам вмешиваться в работу фабрики? Все 
равно будет то же самое, что и раньше. Если в государственном 
предприятии есть кто-то, кто может вывести завод из нынешней ситуации, 
то этот завод не будет находиться в таком жалком состоянии.
Эти 
бесполезные руководители государственных предприятий должны быть 
переведены в другое место, понижены в должности, им должна быть снижена 
зарплата. Кто недоволен, провести расследование. Никто из них не чист на
 руку.
Но сейчас правительство все еще застряло с этими 
государственными предприятиями. В прошлом они продавали некоторые 
государственные предприятия, но гражданские лица и рабочие считали, что 
руководители государственных предприятий распродают государственные 
активы и незаконно получают выгоду от покупателей. Действительно ли 
лидеры получили выгоду от покупателя? Конечно, но не все лидеры получают
 выгоду от сделок "под столом". Некоторые лидеры продали государственные
 предприятия, чтобы решить эту проблему.
Фэн Юй также должен нести
 определенную ответственность за то, что происходит сейчас. Все лидеры в
 провинциях повиноваты. Посмотрите на реформы в Бинг-Сити. Машинная 
компания Бинг Сити, фармацевтическая компания Бинг Сити и т.д. После их 
реструктуризации прибыль, налоги и стоимость выросли, а городское 
правительство не потратило много средств.
Даже крупные предприятия в Бинг-Сити могут это сделать, почему же малые предприятия не могут быть успешными?
Иногда реформировать крупное предприятие проще, чем малое.
Крупные предприятия более конкурентоспособны, а малые предприятия могут
 даже не экспортировать свою продукцию за пределы города, не говоря уже о
 провинции или за границу.
Чжан Руйцян погрузился в раздумья после того, как услышал слова Фэн Юя.
Выход
 на биржу - это хорошее решение. После того, как предприятие будет 
включено в список, оно все еще будет находиться под контролем 
правительства. Это не позволит людям возражать, и будут средства для 
погашения долгов. Самое главное, правительству не нужно тратить деньги!
"Расскажите мне подробности. Как мы собираемся это сделать?" спросил Чжан Жуйцян.
"Очень
 просто. Просто объедините компании в одной отрасли, выполните условия 
листинга, а затем подайте заявку на включение в листинг!"
"Выполнить
 условия листинга? Чжан Жуйцян был озадачен. "Объединить качественные 
активы, убрать неэффективные активы и подать заявку на банкротство".
"Подождите. Почему вы снова говорите о банкротстве?" перебил Чжан Жуйцян.
"Хорошо.
 Мы можем обойтись и без заявления о банкротстве. Нам нужно создать 
что-то, что привлечет людей для инвестиций. Например, те электронные 
заводы и заводы по производству полупроводников, о которых вы упоминали 
ранее. Если их технология соответствует критериям, я могу дать им 
несколько заказов на производство деталей для мобильного телефона Aiwa. 
Таким образом, найдутся инвесторы, которые посчитают это предприятие 
прибыльным и вложат в него деньги".
"После того как они вложат 
деньги, инвесторы не будут удовлетворены прибылью предприятия, и они 
будут надеяться, что это предприятие попадет в листинг. В этом случае 
необходимо внести некоторые изменения в отчет, например, указать, что 
предприятию не нужно погашать свои долги в ближайшие 3 года и т.д.". 
Таким образом, предприятия будут соответствовать требованиям для 
получения листинга". То, что сказал Фэн Юй, - это получение венчурного 
капитала.
"Что?" Чжан Жуйцян шокирован. "Вы просите нас подделать наши счета?!"
"Не
 обязательно подделывать. Вы все можете просто не включать в счет часть 
долга предприятия. Есть много лазеек, которые вы можете использовать, 
чтобы попасть в список".
Фэн Юй вздохнул.
В Китае до сих 
пор нет Рынка растущих предприятий. В его прежней жизни Рынок растущих 
предприятий был введен в следующем году и предназначался только для 
высокотехнологичных предприятий. Но рынок растущих предприятий уже начал
 свою работу в Гонконге. Компании, которые не могут получить листинг в 
Китае, могут выбрать Гонконг.
В прежней жизни Фэн Юй многие 
компании, которые не отвечали требованиям листинга, смогли получить 
листинг, и это благодаря вмешательству правительства. Если другие не 
могут этого сделать, то мы можем, если только сможем ответить 
акционерам.
"Есть ли другие варианты?" Чжан Жуйцян нахмурился и спросил.
"Да.
 Вы можете купить подставную компанию или получить листинг через черный 
ход. Это означает, что вы можете приобрести акции котирующейся компании и
 использовать свои активы для слияния с этой котирующейся компанией. 
После этого вы переоформляете акции и используете собранные средства для
 развития этих предприятий".
Чжан Жуйцян был в восторге от предложений Фэн Юя. "Хорошо, хорошо... у вас есть что-нибудь попроще?"
"Если
 бы было простое решение, правительство бы уже придумало его. Но есть 
еще одно решение, которое может сработать. Измените процедуру найма 
менеджеров и замените весь нынешний управленческий персонал. Пусть новый
 профессиональный менеджер получит полный контроль над предприятием и 
предложит ему высокую зарплату и акции в обмен на то, что он придумает 
стратегию, как перевернуть компанию. Таких людей много, и вы все должны 
их найти".
сказал Фэн Юй и увидел, что Чжан Жуйцян смотрит на 
него. Фэн Юй рассмеялся. "Какое предприятие может позволить себе нанять 
меня? Даже если они могут себе это позволить, как вы думаете, буду ли я 
работать на них?"
На самом деле, Фэн Юй не был уверен в том, что 
сможет управлять компанией. Он хорошо знал себя, и управлять небольшой 
компанией - это нормально, но с крупным предприятием он не справится.
"Я не говорю о вас. В ваших компаниях есть такие менеджеры, верно? Одолжите нам кого-нибудь из них".
"Даже
 не думайте об этом! Эти бесполезные предприятия хотят переманить моих 
людей? Мои люди, которые способны, имеют акции моих компаний.
Те,
 кто не имеет акций компании и все еще занимает руководящие должности, -
 это молодые менеджеры, и мы их растим. Вы можете переманивать людей, но
 даже не думайте переманивать моих людей! В противном случае, провинция 
может забыть о получении моих пожертвований в будущем!" Фэн Юй почти 
вскочил с дивана.
Черт! Я предлагаю вам свои предложения, а вы хотите использовать мои идеи против меня?!

    
  





  


  

    
      "Еще не наступил 15-й день Нового года по лунному календарю, а ты уже
 уезжаешь?" ворчала мать Фэн Юя. "Чем ты занят каждый день? Что толку, 
что у тебя столько денег, а ты даже не можешь найти себе жену?" "Мама...
 Я вношу свою лепту в жизнь общества. Твой сын благороден, и ему не к 
спеху жениться".
"Прекрати нести чушь. Думаешь, я не знаю, о чем 
ты думаешь? Будь осторожна, когда выходишь на улицу. Ты должна 
заботиться о себе..." "Хватит... Он все еще должен быть осторожен? С ним
 так много телохранителей, и мы должны быть рады, если он не создаст 
проблем на улице". Фэн Синтай сказал и взял свой портфель, чтобы 
отправиться на работу в провинциальное правительство. Да, у него также 
есть личный водитель/телохранитель.
Фэн Юю удалось сбежать, пока его мать спорила с отцом.
В Пекине Фэн Юй позвонил директору Фангу, чтобы договориться о встрече с Железным Кулаком Чжу.
На
 следующий день после полудня Фэн Юй снова прибыл в Чжуннаньхай. Фэн Юй 
бывал здесь уже несколько раз, и ему завидовали многие!
Когда Фэн 
Юй вошел в зал заседаний, он был удивлен, увидев, что Железный Кулак Чжу
 ждет его внутри. Фэн Юй посмотрел на часы, он не опоздал. Это лидер 
пришел раньше. Почему лидер пришел на встречу раньше? Неужели произошло 
что-то важное?
Это из-за лекарства, которое он рекомендовал старику? Если с лекарством что-то не так, у него будут неприятности!
"Премьер, с Новым годом!"
"И тебя с Новым годом. Присаживайтесь." Железный Кулак Чжу вежливо ответил. "Почему ты выглядишь таким нервным?"
"А? Я взволнован встречей с вами".
Железный
 Кулак Чжу рассмеялся и покачал головой. "Ты не такой честный, как 
раньше. Ладно. Я позвал вас, потому что мне интересно, почему вы 
получили так много кредитов от иностранных банков с акциями ваших 
компаний? Не паникуйте. Мы следим за каждым вашим движением. Мы знаем об
 этом, потому что правительство следит за иностранными компаниями в 
Китае, а сумма вашего кредита слишком велика, чтобы мы не заметили 
этого."
"
Все очень просто. Китай не может позволить мне 
получать кредиты в долларах США". Фэн Юй ответил. "ДОЛЛАРЫ США? Зачем 
тебе столько долларов? Инвестиции за границей?"
"Да. Часть из них нужна для инвестиций за границей, а остальное - на экстренные нужды". Фэн Юй кивнул и ответил.
"Вы
 использовали все свои активы в Китае, чтобы занять деньги. Они не 
должны быть предназначены для экстренного использования. У вас какие-то 
проблемы с вашими зарубежными инвестициями? Если нужно, страна может 
помочь".
А? Страна хочет помочь мне?
Фэн Юй был шокирован. 
Но он снова задумался и решил, что это нормально. Фэн Юй - китаец, и 
большую часть своих налогов он платит Китаю, и каждый год он жертвовал 
значительную сумму. Китай также хочет поддерживать других людей, но кто 
еще так успешен, как Фэн Юй?
"Лидер, я буду честен с вами. Мне может понадобиться помощь страны".
Железный
 Кулак Чжу сидел прямо. Фэн Юй просит помощи у страны? Это значит, что 
проблема, с которой он столкнулся, довольно серьезная.
"Финансовый
 рынок нашей страны начал развиваться очень поздно, но согласны ли вы с 
тем, что финансовый рынок страны влияет на ее экономику?" - спросил Фэн 
Юй. спросил Фэн Юй.
"Хотя наш финансовый рынок не является главной
 опорой нашей страны, он имеет решающее значение для нас. В будущем мы 
сосредоточимся на развитии нашей финансовой индустрии. В других странах 
есть примеры, когда экономика страны рушилась из-за финансового рынка". 
Железный Кулак Чжу понимает экономику лучше, чем остальные лидеры этой 
эпохи.
"Обмен валюты. Наша страна использует плавающие обменные 
курсы, и их колебания зависят от спроса и предложения на рынке. 
Официальные курсы валют являются лишь ориентиром. Но независимо от того,
 повышается или понижается обменный курс, он будет оказывать влияние на 
экономику страны, особенно на экспортно-ориентированную экономику".
"Мы
 не являемся страной с экспортно-ориентированной экономикой, и 
правительство будет вмешиваться, чтобы ограничить колебания. Кроме того,
 у нас сильный иностранный резерв, особенно доллары США". Железный Кулак
 Чжу нахмурился и сказал.
"Я знаю.
Наша страна слаба в 
импорте и экспорте, и это может показаться недостатком. Но это не 
позволит нашей валюте обесцениться и остановить чрезмерную инфляцию. 
Например, в 1994 году внезапно происходят значительные изменения между 
нашим обменным курсом и курсом доллара США. Влияние на экономику нашей 
страны минимально, и мы даже выигрываем от этого. Но как быть с 
Гонконгом?"
Железный Кулак Чжу был шокирован. "Гонконг? Что не так
 с Гонконгом? Кто-то нацелился на Гонконг?" Фэн Юй кивнул, а затем 
покачал головой. "Не только Гонконг. Атаке подвергнется валюта всей 
Юго-Восточной Азии. Это группа жадных еврейских бизнесменов, и они 
специализируются на спекуляциях".
Железный Кулак Чжу серьезно посмотрел на Фэн Юя. "Откуда ты знаешь об этом?"
Фэн Юй улыбнулся и указал на себя. "Потому что они пригласили меня, и я согласился".
"Ты
 также собираешься напасть на Гонконг?" Железный Кулак Чжу начал 
злиться! Вы - китайцы, и Гонконг собирается вернуться к нам. Они 
являются частью Китая. Как ты можешь помогать чужакам нападать на нас?
"Нет.
 Я хочу стабилизировать курс гонконгского доллара. Но один я 
недостаточно силен. Я связался с суперменом Гонконга Ли, ФуРонгки и 
другими гонконгскими магнатами, и они будут действовать, чтобы сохранить
 стабильность Гонконга. Но наших средств может не хватить, и когда 
наступят времена, нам может понадобиться помощь правительства".
Железный Кулак Чжу остыл, услышав слова Фэн Юя. "Как вы хотите, чтобы страна помогла?"
"Деньгами.
 Нам нужны доллары США, и мы надеемся, что страна сможет использовать 
иностранные резервы для контратаки на этих международных хищников! Мы 
преподадим им болезненный урок!".
"Это не должно быть проблемой, 
но мы все равно должны изучить этот вопрос. Вы уверены, что это 
произойдет?" "Я уверен. В следующем месяце мы начнем эту операцию, и 
первой нашей остановкой будет Таиланд". уверенно ответил Фэн Юй.
"Раз вы присоединились к ним, значит, вы собираетесь участвовать в спекуляциях этими валютами?"
Фэн Юй почувствовал смущение, но все же кивнул. "Именно так. Мне нужно увеличить свои средства, чтобы остановить их".
Кроме того, я буду понимать, как они действуют. Кроме того, если 
экономика этих стран рухнет, мы станем самыми сильными в Азии". "Вы 
хотите сказать, что зарабатывая эти деньги, вы проявляете патриотизм?"
"Конечно. Атакуя экономики Японии, Сингапура, Индонезии, Малайзии, Южной Кореи и Тайваня, мы увеличим влияние Китая в Азии".
"Подождите. Почему Тайвань включен в список? Тайвань также является частью Китая. Вы не собираетесь им помогать?"
"Я
 не собираюсь им помогать. На самом деле, я подолью масла в огонь и 
сделаю экономику Тайваня еще хуже. Таким образом, у них не будет денег 
на покупку оружия у США, и они будут послушны нам". Фенг Юрепли с гордым
 выражением лица.
Железный Кулак Чжу: "......" Что это за логика?!

    
  





  


  

    
      После разговора о Соросе Фэн Юй подумал, что Железный Кулак Чжу 
попросит его уйти. Но Железный Кулак Чжу начал говорить о других 
вопросах.
"Менеджер Фэн, каково ваше мнение о развитии нашей страны? Есть ли какие-нибудь проблемы?"
Фэн
 Юй нахмурился. Я не государственный служащий, и я не лучший человек, 
чтобы говорить об этом. У какой страны в этом мире нет проблем с 
правительством? Не существует правильного способа управления страной. 
Даже если любое принятое решение поначалу кажется правильным, но потом 
будут найдены лазейки.
"У меня нет никаких мнений, и я думаю, что все идет хорошо". Фэн Юй потер нос.
"Отродье.
 Ты, должно быть, обнаружил какие-то проблемы, но отказываешься 
рассказать мне. Ты знаешь, что в Китае есть офис по изучению политики, и
 многие его члены - бизнесмены? Я всегда хотел, чтобы ты присоединился к
 ним".
"Тогда я немного расскажу об этом. Если я ошибусь, пожалуйста, не обвиняйте меня".
"А
 что тут винить? Возможно, то, что ты сказал, правильно, а наши решения 
ошибочны". ответил Железный Кулак Чжу. Он не идеален, и наверняка есть 
вопросы, которые он упустил.
"Я начну с лозунгов, которые я увидел
 первыми. Посмотрите, от деревень до городов есть много 
правительственных лозунгов о планировании семьи, экономическом развитии,
 законах, постановлениях и т.д. В городах лозунги больше Гао Да 
Шанг...".
"Что вы имеете в виду под "больше Гао Да Шана"?" перебил Железный Кулак Чжу.
"А?
 Это более высококлассно, элегантно и стильно. Короче говоря, это Гао Да
 Шанг. Это термин, используемый на интернет-форумах". объяснил Фэн Юй. 
Ему нужно было быть осторожным, чтобы не использовать жаргон, которым он
 пользовался в своей прошлой жизни. Этот термин до сих пор не 
используется в настоящее время, и Фэн Юй просто перенес его в интернет.
"Хахаха... Это хорошее описание". Железный Кулак Чжу засмеялся и указал на Фэн Юя.
"Какова
 цель этих лозунгов? Укрепить социалистическую идеологию Китая, борьбу с
 коррупцией, нашу экономику, почтить уволенных рабочих и т.д. Но эти 
лозунги отражали все проблемы, с которыми мы сталкиваемся".
Железный Кулак Чжу с любопытством посмотрел на Фэн Юя. Эти лозунги соответствуют политике правительства. Что в этом плохого?"
"Продвижение
 планирования семьи показывает, что планирование семьи нашего 
правительства не является успешным. Продвижение экономического роста 
отражает, что большинство наших деревень все еще в бедности. Продвижение
 образования означает, что многие наши соотечественники все еще 
неграмотны. Продвижение борьбы с коррупцией отражает, что в нашей стране
 все еще много коррумпированных чиновников. Продвижение рыночной 
экономики означает, что наша рыночная экономика все еще не развита. 
Чествование уволенных рабочих показывает, что наше правительство не 
смогло обеспечить достаточное количество рабочих мест для них".
Железный
 Кулак Чжу немного подумал и решил, что это правда. До встречи с Фэн Юем
 никому не приходилось смотреть на эти проблемы с такой точки зрения.
"Эти
 лозунги отражали проблемы в развитии нашей страны. Когда людям не 
хватает материальной культуры, они не будут думать о духовной культуре".
 В переводе на простой язык это означает, что проблемы будут возникать, 
когда люди бедны, и они будут легко поддаваться влиянию внешнего мира. В
 древние времена династии менялись из-за войн, возникавших по причине 
бедности. США богаты, поэтому их идеология и ценности могут влиять на 
другие страны".
Лицо Железного Кулака Чжу стало серьезным. Хмф! 
Эти американцы пытались навязать Китаю свои ценности! Что хорошего в 
капитализме? У них такой высокий уровень преступности. Социализм тоже 
может сделать наш народ богатым!
"Тогда что, по-твоему, мы должны делать?" спросил Железный Кулак Чжу.
"А...
 Премьер... Я действительно не знаю. Я всего лишь бизнесмен. Я не знаю о
 политике правительства и не буду вмешиваться в решение страны. Я просто
 хочу зарабатывать деньги и вносить вклад в нашу страну".
"Как 
такой бизнесмен, как вы, может не вмешиваться в политику? Разве вы 
только что не сказали, что собираетесь атаковать экономику других стран 
вместе с этим евреем? Это не считается вмешательством в политику?".
"Это касается других стран, а не Китая". возразил Фэн Юй.
Он знал, что когда бизнесмены достигнут определенного уровня, они будут
 влиять на решения страны, потому что каждая принятая политика будет 
влиять на их прибыль.
Например, если Китай сделает недвижимость 
своей основной отраслью, бизнесмены, занимающиеся недвижимостью, получат
 высокую прибыль. Это то же самое, что и в США. Почему многие бизнесмены
 финансируют политические партии во время президентских выборов? Они 
делают это потому, что им нужно, чтобы президент проводил политику, 
которая будет выгодна им. Их прибыль может в 10 раз, в 100 раз превышать
 их пожертвования!
Каждый раз, когда США вступают в войну, эти торговцы огнестрельным оружием получают большие прибыли.
"Я думаю, что вы очень подходите для того, чтобы заниматься политикой, и вам стоит подумать об этом".
Фэн
 Юй с обеспокоенным выражением лица ответил. "Может быть, еще через 
несколько лет, когда я завершу все дела, которые хочу сделать. Послушай,
 я все еще холост, и кто-то другой должен пожертвовать личными 
интересами ради общественного блага, а не я".
Железный Кулак Чжу улыбнулся и покачал головой.
"Продолжай".
"Давайте
 просто посмотрим на реформы государственных предприятий нашей страны. С
 начала этого года большинство наших государственных предприятий теряют 
деньги. Если так пойдет и дальше, то лишь немногие предприятия не 
окажутся в убытке в следующем году. Руководители этих государственных 
предприятий косны и консервативны. Они все еще говорят о равном 
распределении и равной оплате за равный труд. Они двигаются назад вместо
 того, чтобы идти в ногу со временем. Роль правительства - распределять в
 соответствии с требованиями, а роль предприятия - компенсировать в 
соответствии с вкладом. Посмотрите на эти иностранные и частные 
компании. Почему они производят ту же продукцию и могут получать 
прибыль, а наши государственные предприятия - нет?".
"На 
государственных предприятиях слишком много работников, а политика, 
позволяющая детям занимать место родителей на предприятии, привела к 
тому, что многие предприятия разорились.
Некоторые работники ушли
 на пенсию в 40 лет, чтобы получить пенсию по возрасту, а затем 
позволили своим неопытным детям поступить на завод, на котором они 
работают. Никого не волнует, подходят ли их дети для работы, и это не 
только повлияет на эффективность работы завода, но и увеличит затраты на
 рабочую силу. Кроме того, какой смысл держать так много людей в офисе? Я
 видел небольшую фабрику, на которой работает чуть больше 100 человек, и
 более 30 сотрудников находятся на уровне руководства. Среди 30 
сотрудников, входящих в руководство, более дюжины являются членами 
партии, а на этой фабрике более 30 членов партии. Если предприятия 
собираются увольнять рабочих, эти руководящие работники должны быть 
первыми!"
"Руководящий персонал? Почему?"
"Я только что 
упомянул. Многие из этих руководящих работников не вносят никакого 
вклада в работу предприятия и при этом получают высокие зарплаты. Другая
 причина в том, что эти руководящие работники более образованы и должны 
быть более способными, чем обычные рабочие. Поэтому им должно быть легче
 найти новую работу или открыть свой собственный бизнес. Есть такая 
поговорка. "Каждый знает, как быть лидером и управленческим персоналом, 
но не каждый может быть рабочим!".
Лицо Железного Кулака Чжу 
изменилось. Когда образ государственных служащих стал таким? Похоже, 
пришло время серьезно разобраться в этом вопросе. Те, кто держится за 
работу и не делает то, что должен, должны быть удалены. Независимо от их
 прошлого вклада, они не должны тратить драгоценные ресурсы, когда они 
не на пенсии!
"То, что я говорю, это только то, что я видел. В 
целом, я думаю, что наша страна по-прежнему хорошо развивается, и наш 
международный статус растет. Это хорошо". В конце Фэн Юй начинает бить в
 ладоши, так как Железный Кулак Чжу выглядит ужасно. Фэн Юй указал на 
недостатки правительства и получил возможность сказать то, что лидеры 
любят слушать.
Железный Кулак Чжу уже собирался что-то сказать, когда в комнату без стука вошел директор Фанг.
Он подошел к Железному Кулаку Чжу и прошептал ему на ухо.
Лицо
 Железного Кулака Чжу изменилось и он сказал. "Управляющий Фэн, у меня 
все еще есть кое-что. Давайте закончим наш разговор сейчас. Сяо Фан, 
помоги мне отправить его".
Глаза Фэн Юя широко раскрылись. Что случилось? Может быть...

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фенг, я провожу вас".
"Подождите минутку. Директор Фан, это по поводу здоровья старика?" Фэн Юй схватил директора Фанга и спросил.
Директор Фан повернулся и уставился на Фэн Юя. Как Фэн Юй узнал об этом?
Но
 директор Фанг задумался. Фэн Юй встречался со стариком перед Лунным 
Новым годом, и он знал о состоянии здоровья старика. Может быть, это 
была догадка Фэн Юя. Кроме того, Фэн Юй порекомендовал новое лекарство 
врачу старика, а врач не сказал, эффективно ли это лекарство.
"Не 
пытайтесь узнать о том, о чем вам не положено знать. Я провожу тебя. 
Помни, никому не рассказывай о том, что произошло сегодня".
Фэн Юя
 вывели из Чжуннаньшаня. Сев в машину, он не проронил ни слова. Водитель
 посмотрел на Фэн Юя, не осмелился ни о чем спросить и отправил его 
обратно в пекинскую ночлежку.
......
"Доктор Ма, как состояние старшего председателя?" спросил Железный Кулак Чжу.
"Премьер, Старый Сюй внутри, и это выглядит не очень хорошо". мрачно ответил доктор Ма.
У
 старика симптомы пневмонии, затрудненное дыхание и высокое кровяное 
давление. Если его состояние не удастся стабилизировать, его дыхание 
может остановиться и...
"Неужели вы все ничего не можете сделать?" обеспокоенно спросил Железный Кулак Чжу.
"Как дела? Как состояние старшего председателя?" Президент Цзян бросился в палату.
За
 пределами палаты уже собрались все высшие чиновники. Состояние здоровья
 Старика критическое, и все надеются, что он доживет до этого дня.
Внутри
 палаты ведущий врач старика, доктор Сюй, изо всех сил пытается найти 
решение. Все обычные лекарства не помогают лечить старика. Вдруг он 
вспомнил о лекарстве, которое рекомендовал менеджер Фэн. Препарат под 
названием "Виагра".
Доктор Сюй читал отчеты о клинических 
испытаниях, но им нужно больше времени для тестов. Доктор Сюй опробовал 
лекарство на пациентах с легочной гипертензией, и оно оказалось весьма 
полезным.
Но у этого лекарства есть побочный эффект. Он вызывает эрекцию.
Возможно, это и есть основная цель препарата, а лечение легочной гипертензии - побочный эффект.
Во
 время тестов доктор Ма чуть не вызвал полицию, чтобы арестовать Фэн Юя.
 Доктор Сюй тоже был в ярости. Но после того, как они увидели, что 
пациенту становится лучше и он выздоравливает с помощью других лекарств,
 они уже не так злились.
Врачи поняли, что это действительно эффективное лекарство.
Но
 до сих пор доктор Сюй лично тестировал его только на нескольких 
пациентах, и он не уверен, есть ли у него другие побочные эффекты.
"Старина Сюй, может, нам попробовать использовать это лекарство?" спросил один из врачей.
"Нет.
 Мы все еще не уверены в побочных эффектах. Продолжительность 
клинического испытания слишком мала. Как мы можем использовать его на 
старшем председателе?" Другой врач сказал.
"Какие еще варианты у 
нас есть? Мы перепробовали все, что знаем, и западные и китайские 
лекарства не эффективны. Если мы будем медлить дольше, боюсь, старший 
председатель будет в опасности! Старый Сюй, каково твое решение?!"
Доктор Сюй покрылся потом. Он немолод, и его тело уже почти разрушилось.
Доктор
 Сюй посмотрел на тяжело дышащего старшего председателя, и принял самое 
критическое решение в своей жизни. "Принесите две таблетки виагры. 
Раздавите их, размешайте в воде и введите старшему председателю через 
шприц!"
"Старина Сюй, ты подумал об этом? Если что-то случится, 
тебе придется нести полную ответственность. Ты должен знать, для чего 
используется этот препарат". Кто-то одернул доктора Сю.
"Это 
последнее решение, которое я могу придумать. Есть ли у вас другие 
предложения? Если это лекарство окажется неэффективным или вызовет 
другие проблемы, я буду нести ответственность!" Доктор Сюй стиснул зубы и
 сказал.
Доктор Лю быстро растолок две таблетки виагры и размешал их в воде, после чего шприцем ввел их старику.
Лицо
 Старика стало багровым, это признак отсутствия дыхания. Кроме 
стандартных процедур по спасению жизни, врачи больше ничего не могут 
сделать.
Проходит время, и доктор Сюй и остальные следили за жизненными показателями старика и оборудованием.
"Упало! Давление падает!" взволнованно кричал доктор Лю.
"Потребление кислорода увеличивается!" крикнул другой доктор.
Доктор
 Сюй немедленно подошел к старику и увидел, что его лицо снова стало 
нормальным, и на нем больше нет болезненного выражения.
"Он может нормально дышать!" Через некоторое время доктор Лю снова закричал.
Остальные врачи посмотрели друг на друга. Все измучены и взволнованы. Они спасли старика!
Доктор
 Сюй договорился о последующем лечении и вздохнул с облегчением. 
Вздохнув, он чуть не упал в обморок. Если бы рядом с ним не стоял доктор
 Лю, доктор Сюй мог бы упасть на пол.
После долгого напряжения доктор Сюй наконец-то смог немного расслабиться.
Открыв
 дверь, доктор Сюй вышел из палаты. Президент Цзян и Железный Кулак Чжу 
подошли к нему, чтобы спросить о состоянии старика.
Доктор Сюй кивнул. "Он спасен, и его состояние стабилизировалось!"
Потрясающе! Все были вне себя от радости. Старик - опора Китая, и никто не хочет, чтобы с ним что-то случилось.
"Ранее
 доктор Ма говорил, что никакие лекарства не помогут в лечении. Какой 
метод вы все использовали?" спросил Железный Кулак Чжу.
"Мы 
использовали новое лекарство. Это лекарство до сих пор не прошло 
экспертизу. Мы должны поблагодарить этого молодого человека. Если бы он 
не порекомендовал это лекарство, мы не были бы уверены, что сможем 
спасти старшего председателя сегодня". ответил доктор Сюй.
Председатель Цзян спросил. "Молодой человек? Из какой он больницы?"
"Он
 бизнесмен, а не врач. Президент должен был слышать о нем. Директор Фанг
 привел его на встречу со Стариком перед Новым годом". ответил доктор 
Сюй.
Остальные руководители повернулись и посмотрели на Железного Кулака Чжу.
Железный Кулак Чжу внезапно понял. "Вы говорите о менеджере Фэне? Фэн Юй?!"
"Это
 он. Директор Фанг сказал, что это новое лекарство разработано его 
компанией, фармацевтическим предприятием города Бинг. Я также слышал, 
что он успешный бизнесмен и богат".
Доктор Сюй объяснил.
Железный
 Кулак Чжу объяснил остальным лидерам. "Фэн Юй является акционером 
компании Bing City Machinery Company. Когда мы со старшим председателем 
приехали туда на инспекцию, мы познакомились с этим молодым человеком. 
Пейджер Aiwa, мобильные телефоны Aiwa, видеоплееры Wind and Rain - все 
это его бизнес. Я не знал, что он вложил деньги в фармацевтическое 
предприятие города Бинг и разработал новое лекарство. На этот раз 
заслуга принадлежит ему".
Президент Цзян весело ответил. "Вы правы. Это его заслуга. О, как называется это лекарство, и каков его основной эффект?"
Доктор
 Сюй и остальные врачи смотрели друг на друга, не зная, как ответить на 
этот вопрос. Сказать президенту, что это лекарство лечит эректильную 
дисфункцию? Если они действительно скажут правду, их немедленно уволят!
В
 конце концов, доктор Лю, который был умнее и сообразительнее, ответил. 
"У этого лекарства много эффектов, и один из них - лечение легочной 
гипертензии".
Президент Цзян кивнул. "Я не буду заходить к нему 
сейчас. Дайте мне знать, когда Старший Председатель проснется. Тогда я 
его навещу. Железный Кулак, помоги мне поблагодарить этого Фэн Юя".
Железный
 Кулак Чжу попросил своих людей позвонить директору Фангу, а сам взял 
телефон. "Сяо Фан, старший председатель спасен с помощью лекарства Фэн 
Юя. Сообщите ему, что я представляю страну, чтобы поблагодарить его!"

    
  





  


  

    
      Сердце Фэн Юя бешено забилось, когда он получил звонок от директора 
Фанга. Он боялся, что директор Фанг звонит ему, чтобы отругать его, и 
это будет означать, что они не смогли спасти Старика.
Фэн Юй не боится, что его будут ругать, но боится, что Старик скончается раньше, чем он увидит возвращение Гонконга.
Конечно, Фэн Юй надеется, что этот звонок должен сообщить ему хорошие новости!
"Алло? Директор Фан? Это хорошие новости?" спросил Фэн Юй.
"Фэн
 Юй, я звоню, чтобы передать тебе сообщение от нашего председателя. Он 
говорит, что представляет страну, чтобы поблагодарить вас! Лекарство, 
которое вы рекомендовали, стабилизировало состояние старика!" сказал 
директор Фан.
Фэн Юй был вне себя от радости. "Потрясающе!"
Директор
 Фан был рад узнать, что Фэн Юй радуется не потому, что председатель 
поблагодарил его. Он рад тому, что состояние старика стабилизировалось.
"Я
 думаю, что тебя наградят следующим, но ты ни в чем не испытываешь 
недостатка, и ты не заинтересован в том, чтобы стать государственным 
чиновником. Это довольно сложно для нас". Директор Фанг думает за 
председателя, и он не может позволить председателю справиться со всем 
самому.
"Мне не нужно никакого вознаграждения. Все так, как вы 
сказали. Мне ничего не нужно, и это моя честь - сделать что-то для 
Старика".
Положив трубку, Фэн Юй помахал кулаком. Наконец-то он сделал это! Старик действительно может прожить до 1 июля!
Вечером Ли На вернулась домой и впервые увидела приготовленный Фэн Юем ужин.
"Это ты приготовил?"
"Да.
 Попробуй и скажи мне, понравилось ли тебе. У меня сегодня хорошее 
настроение, вот я и решил похвастаться своими кулинарными 
способностями!" гордо ответил Фэн Юй. Он умел готовить в прошлой жизни, 
но в этой жизни ничего не готовил.
"Ты заключил еще одну деловую сделку?"
"Можно сказать и так. Но через несколько дней мне нужно ехать в США".
"Хорошо.
 Скоро мне нужно будет стать учителем на замену. Мой профессор назначил 
меня своим ассистентом, так как его бывший ассистент закончил учебу". 
весело ответила Ли На.
Фэн Юй придвинул голову ближе. "
Давайте выпьем по стаканчику, чтобы отпраздновать?"
Ли На кивнула, и Фэн Юй открыл бутылку сидра для нее и бутылку пива для себя.
"А? Еда на вкус хорошая. Ты умела готовить в прошлом?" Ли На попробовала еду, и ее глаза широко раскрылись.
"Я училась у своей матери. Но еда, которую готовишь ты, вкуснее". скромно ответил Фэн Юй.
"Я и сейчас буду просить тебя готовить в будущем. Почему ты так волнуешься?" Ли На рассмеялась.
После
 ужина Ли На убирала посуду, когда Фэн Юй поднял ее на руки. "Оставь 
это. Я уберу все завтра. Я все еще голоден и хочу съесть тебя!"
......
Когда Фэн Юй открыл глаза, солнце уже взошло. Ли На ушла на работу, убрала всю посуду и приготовила для него завтрак.
Фэн Юй сел и медленно съел свой завтрак.
"Алло? Чжиган? Ты в Пекине? Что ты сказал?"
Положив
 трубку, Фэн Юй почувствовал недоумение. Лекарство одобрено, и скоро 
будет выдано официальное письмо об одобрении. Перед Новым годом 
одобрение застряло на стадии оценки препарата. Почему же теперь оно 
вдруг одобрено?
Фэн Юй хлопнул себя по лбу. Должно быть, дело в 
тех врачах, которые не одобрили препарат раньше. Им еще нужно провести 
тесты, а кто осмелится одобрить его? А если с лекарством возникнут 
проблемы? Кто будет нести ответственность?
Теперь, должно быть, кто-то дал зеленый свет.
.......
Ву
 Чжиган представлял фармацевтическое предприятие города Бинг, чтобы 
получить разрешительные документы. Кроме него, никто другой в 
фармацевтическом предприятии Бинг Сити не подходит для этой работы. 
Руководители и исследователи фармацевтического предприятия Бинг Сити 
хороши в политике и исследованиях, но Ву Чжиган гораздо лучше 
взаимодействует с другими!
"Директор Ван! Подойдите и попробуйте это. Наш руководитель купил эту сигару за границей".
"Менеджер
 Ву, спасибо, но я не курю. Я просмотрел ваши документы, и никаких 
проблем нет. Я подписал и дал добро. Возьмите это с собой, чтобы 
встретиться с директором Чжао. Его кабинет - первый офис за углом".
Ву
 Чжиган взял документы и ушел. Он был озадачен, почему эти люди вдруг 
так хорошо к нему относятся. Эти документы - ваши внутренние документы. 
Почему вы просите меня взять их с собой?
У Чжиган подошел с 
документами к директору Чжао, и секретарша директора Чжао провела его в 
кабинет. "Вы менеджер Ву из фармацевтического предприятия города Бин? 
Наш директор Чжао ждет вас. Пожалуйста, проходите. Директор Ван передал 
вам документы?".
"А. Вот документы". Ву Чжиган повернулся и 
посмотрел на людей, ожидающих у входа в офис. Они должны быть здесь, 
чтобы получить разрешительные документы.
Директор Чжао ничего не 
сказал и подписал свое имя на документе. После этого он сказал Ву 
Чжигану, чтобы тот искал начальника Ли.
Через несколько минут два директора поставили свои подписи на документах. Эффективность впечатляет.
Ву
 Чжиган подошел к начальнику и встретился с несколькими другими 
начальниками и директорами. Через 10 минут он получил все разрешительные
 документы на "Виагру". Это лекарство можно выпускать на рынок!
Ву
 Чжиган стоял у входа. Он не мог поверить в случившееся. Это должен быть
 менеджер Фэн, который попросил этих чиновников помочь. Если нет, то эти
 люди не будут такими эффективными и подпишут бумаги, даже не читая их.
На
 самом деле, чиновники уже прочитали документы и обнаружили некоторые 
проблемы, например, длительность клинического исследования. Но в итоге 
они последовали указаниям своего начальника и дали добро.
После того как Фэн Юй закончил завтрак, ему позвонил У Чжигань, когда он мыл посуду.
"Что
 ты сказал? Это заняло не более 15 минут, и все чиновники подписали 
разрешение? Хорошо. Я знаю... А? Патентное бюро позвало тебя туда? Тогда
 тебе лучше пойти туда сейчас".
Фэн Юй вытер руки и удивился 
сегодняшней скорости работы правительственного офиса. Должно быть, 
кто-то дал им инструкции. Неужели это тот самый доктор? Он занимал 
должность в Министерстве здравоохранения, или это Железный Кулак Чжу? 
Это чтобы выразить свою благодарность?
Но кто бы ни был, для Фэн Юя это хорошо.
Фэн
 Юй обрадовался, когда патентное бюро уведомило Ву Чжигана о 
необходимости приехать. Он слышал, что клинические испытания Pfizer еще 
не завершены, и они должны получить одобрение в следующем году. Как 
только виагра будет зарегистрирована в США, Pfizer придется изменить 
свои формулы, и Bing City Pharmaceutical сможет откусить первый кусок 
пирога!
Ву Чжиган встал перед патентным бюро и позвонил Фэн Юю. 
Руководитель патентного бюро сказал ему вернуться через неделю, чтобы 
получить патент!
Фэн Юй немедленно велел Ву Чжигану отправить 
копию заявки на патент и все сопутствующие документы Фу Гуанчжэну. Он 
должен подать заявку на патент в США, Европе, Африке и Азии. Фэн Юй 
просто хотел помешать развитию Pfizer.
В этот момент директор Фанг
 позвонил Фэн Юю. "Оценка вашего лекарства одобрена. Не беспокойтесь о 
патенте. До тех пор, пока это лекарство не будет доступно за границей, 
ему будет дан зеленый свет. Это считается небольшим одолжением".
"Спасибо, директор Фанг. Ваша небольшая услуга очень помогла фармацевтической компании Бинг Сити!".

    
  





  


  

    
      "Брат Фу. Это заявка на патент на новое лекарство. Ты должен получить
 одобрение патента как можно скорее. Особенно патент США". Фэн Юй 
передал стопку документов Фу Гуанчжэну. Это новое лекарство принесет 
сотни миллионов долларов фармацевтическому предприятию Бинг Сити!
В
 прошлой жизни Фэн Юя прибыль компании Pfizer от этого препарата 
превысила 1 миллиард долларов США. Даже если Bing City Pharmaceutical не
 очень известна, она должна получить, по крайней мере, несколько сотен 
миллионов. Это также может открыть китайский рынок для этого препарата 
раньше.
"Этот препарат-афродизиак и есть то чудодейственное 
лекарство, о котором вы говорите?" Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя. О 
чем думал Фэн Юй, когда просил Bing City Pharmaceutical разработать этот
 препарат?
"Это не лекарство-афродизиак. Это тип лекарства, 
которое дает вам эрекцию, и, что более важно, нет побочных эффектов для 
ваших почек. Он используется для лечения эректильной дисфункции". 
объяснил Фэн Юй.
"А? Есть разница?"
"Разница в том, что в 
других странах нет концепции усиления мужского полового влечения, а это 
лекарство - западная медицина. Традиционные лекарства-афродизиаки вредны
 для нашего организма, а у этого лекарства нет побочных эффектов."
Никаких побочных эффектов? Глаза Фу Гуанчжэна просветлели. "Оно действительно настолько эффективно?"
Фэн
 Юй поднял брови. "Вы можете проверить это сами. Но вы здоровы, и 50 мг 
таблетки или половины таблетки будет достаточно. Не передозируй себя".
"Хорошо. Я попробую, и давайте продолжим общение завтра. Вам нужна партнерша? Я могу представить двух симпатичных женщин".
"Отстань!" рассмеялся Фэн Юй. Думаешь, все такие же озабоченные, как ты?!
На следующий день после обеда позвонил Фу Гуанчжэн. "Брат Фэн, где ты?"
"Дома. А что? Ты только что проснулся?"
"Подожди меня. Я сейчас приду".
Через полчаса Фу Гуанчжэн появился на пороге дома Фэн Юя с едой. Он настоял на том, чтобы Фэн Юй выпил с ним.
"Что с тобой?
Вы, должно быть, попробовали это лекарство и убедились в его эффективности". Фэн Юй сделал глоток пива и пошутил.
"Хахаха... Это хорошая штука. Прошлой ночью я заставил этих троих сдаться мне!" Фу Гуанчжэн показал 3 пальца и сказал.
Фэн Юй: "......" Черт! Ты, должно быть, получил удовольствие!
"Брат
 Фу, это лекарство от эректильной дисфункции, и не рекомендуется 
принимать его, когда ты здоров. Хотя побочных эффектов нет, это не 
принесет пользы твоему здоровью. Вы понимаете?"
"Понимаю. Я не собираюсь принимать его регулярно. Но почему это лекарство отпускается по рецепту?" спросил Фу Гуанчжэн.
Если
 кто-то хочет купить это лекарство, необходим рецепт от врача. Как они 
собираются его продавать? Более того, как они собираются продвигать это 
лекарство?
"Брат Фу, есть ли аптеки в Гонконге? Как вы думаете, 
все ли аптеки будут следовать правилам? Клиенты не смогут купить его без
 рецепта? Кроме того, это не снотворное, и рецепт легко получить. Зачем 
нужен рецепт? Это лекарство, которое используется для лечения болезни. 
Конечно, нужен рецепт".
"Верно. Многие фармацевты в аптеке могут 
выписать рецепт на лекарство пациентам и зарегистрировать их имена. Но 
как насчет рекламы?"
"Мы можем рекламировать это лекарство через 
аптеку и больницу тайно. Пусть врачи продают эти лекарства. Мы также 
можем заставить этих хулиганов рекламировать его, и у меня есть важный 
канал для его распространения". Фэн Юй скрытно улыбнулся.
"Важный канал? Что это?"
"Японская кинокомпания, которая производит художественные фильмы для взрослых!"
Компания
 "Шестое чувство" не только приобрела телестанцию. Они также основали 
кинопроизводственную компанию в США, и в этом штате она легальна.
"Художественные фильмы для взрослых?" спросил Фу Гуанчжэн. "Вы имеете в виду те порнофильмы?"
"Грубо!
 Какие порнофильмы? Это художественные фильмы, или можно назвать это 
боевиками для взрослых!" Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна. "
Что вы думаете о "силе" мужчин-актеров в кино?".
"Кажется, что они могут продержаться долго, но разве это все не монтаж?".
"А если я скажу, что это не монтаж, и они принимали виагру?" Фэн Юй хитро улыбнулся.
"Тогда многие люди захотят стать такими же "сильными", как они, и купят лекарство! Ты гений!" рассмеялся Фу Гуанчжэн.
Использовать фильмы для взрослых для рекламы этого лекарства! Это великолепная идея!
"В
 Гонконге у нас тоже каждый год выходит много фильмов категории 3. Разве
 мы не можем сделать product placement? По всему миру есть много таких 
кинопроизводящих компаний. Нам нужно только рекламировать через них, и 
это будет эффективно". На самом деле, эректильная дисфункция более 
распространена в западных странах, чем в Азии".
В прежней жизни 
Фэн Юя, как компания Pfizer продвигала Силденафил? Они использовали 
методы, упомянутые Фэн Юем. Размещение продукции в фильмах для взрослых,
 реклама на каналах для взрослых, из уст в уста, рекомендации врачей в 
больницах.
В США люди чаще обращаются за медицинской помощью по 
поводу мужского здоровья. С этой проблемой сталкиваются многие мужчины и
 женщины во всем мире. На самом деле, многие женщины тайно покупают это 
лекарство для своих партнеров.
В США существуют строгие правила в 
отношении лекарств, но когда вы подумаете о злоупотреблении каннабисом 
там, вы узнаете, что там все еще много незаконной деятельности. Для них 
не проблема продавать виагру без рецепта, поскольку существует 
бесчисленное количество клиник и частных врачей.
Пока есть прибыль, врачи будут ее продавать. Даже если вы здоровы, врачи будут говорить, что вы больны.
Попробовав
 лекарство, они узнают о его действии, и никто не будет жаловаться. 
Многие люди даже пойдут к врачу, чтобы получить рецепт.
Это 
состояние влияет на уверенность мужчины в себе, и большинство мужчин 
сделают все, чтобы изменить его. Это даст им ощущение власти и 
удовольствия!
"Хорошо. Я знаю, что делать. Я попрошу своих людей 
подать заявки на патенты в каждом регионе. А когда вы запустите свое 
лекарство?" спросил Фу Гуанчжэн.
"Примерно в апреле.
Сейчас мы увеличиваем производство".
С
 Нового года Фэн Юй попросил Bing City Pharmaceutical начать 
производство этого лекарства. В тот же день оно будет запущено по всему 
миру. Единственная проблема - это инструкция в упаковке. Она должна быть
 на нескольких языках. Фэн Юй чувствовал, что еще через 1-2 года ему 
придется открыть фармацевтические фабрики по всему миру.
Даже если фабрики будут производить только это лекарство, это тоже будет выгодно.
"Хорошо.
 Я свяжусь с дистрибьюторами лекарств по всему миру, и я гарантирую, что
 это лекарство попадет во все уголки мира. Я знаю... сначала 
сосредоточься на США. Ты уже много раз говорил".
Фэн Юй ничего не 
сказал, и Фу Гуанчжэн понял, что он собирался сказать. Фэн Юй упомянул, 
что Pfizer разрабатывает аналогичный препарат, и они потеряют рынок, 
если запустят лекарство позже, чем Pfizer.
После ухода Фу Гуанчжэна Фэн Юй позвонил Камеда Масао, так как ему нужна была его помощь в продвижении этого препарата.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй потерял дар речи. После того как Камеда Масао услышал об этом 
лекарстве, его первая реакция была такой же, как и у Фу Гуанчжэна. Он 
хочет сам испытать лекарство! Он сказал, что ему нужно лично испытать 
действие лекарства, чтобы знать, насколько оно эффективно. Это его 
ответственность перед потребителями, и это традиция компании "Шестое 
чувство".
Фэн Юй подозревает, что все это - отговорки Камеды 
Масао. Ответственность перед потребителями? Почему я никогда не слышал, 
чтобы ты тестировал все секс-куклы, которые производит компания?! В 
Японии успешные мужчины должны дурачиться. Если они вернутся домой сразу
 после работы, на них будут смотреть свысока!
Камеда Масао 
"тестирует" лекарственные препараты, не ограничиваясь Фу Гуанчжэном. Он 
не только проверял его на себе. Он даже попросил своих людей 
использовать его, и все отзывы, которые он получил от своих людей, были 
положительными!
"Босс, вы разработали это лекарство для нашей компании?"
Глаза
 Фэн Юя дернулись. О чем ты, черт возьми, говоришь? Думаешь, я такой же,
 как ты? Я не хочу быть королем порноиндустрии! Это рецептурный 
препарат!
Рецептурный препарат используется для лечения 
заболеваний! Хорошо. Фэн Юй также знает, что большинство мужчин, 
купивших это лекарство, не получат рецепта от врачей.
Не только 
китайцы любят заниматься самолечением, в западных странах тоже так 
делают. В большинстве семей дома есть аптечки для самолечения. Это 
связано с тем, что медицинские расходы в несколько раз выше, чем в 
Китае, если у пациента нет страховки. По сравнению с зарубежными 
больницами, медицинские расходы в Китае - ничто!
"Это лекарство, 
разработанное фармацевтической фабрикой. Это рецептурное лекарство, а не
 какой-то секс-наркотик! Конечно, цель этого препарата - лечение ЭД. Я 
позволю компании "Шестое чувство" быть главным дистрибьютором в Японии. 
Мое требование - разрешить каждой аптеке в Японии продавать это 
лекарство. Есть какие-нибудь проблемы?"
"Конечно, нет. Одна неделя!
Я обещаю, что каждая аптека в Японии будет продавать это лекарство в 
течение одной недели! Это лекарство намного эффективнее индийского 
божественного масла и, несомненно, будет пользоваться популярностью". 
Босс, наша компания "Шестое чувство" приобрела телеканал и 
кинопроизводственную компанию, и обе они зарегистрированы в США. Мы 
можем позволить нашим актерам принимать это лекарство и делать product 
placement. Думаю, вы уже думали об этом, верно?".
Предложение Камеды Масао было тем, что Фэн Юй и имел в виду, а он хорошо владеет словом!
"Это
 хорошее предложение, и кое-кто его реализует. Мы не только будем 
использовать лекарство в фильмах нашей компании. Мы будем делать product
 placement в фильмах других компаний. Кроме того, мы должны 
рекламировать это лекарство на нашем телеканале. Помните, мы должны 
следовать правилам и подчеркивать, что это рецептурное лекарство, и его 
нужно проконсультировать с врачом!"
Фэн Юй сделал акцент на 
рецептурном препарате, чтобы не позволить Pfizer использовать его для 
атаки на фармацевтическое предприятие Бинг Сити.
"Босс, я могу 
гарантировать высокий объем продаж в Японии, но в Европе и США это может
 быть не так эффективно. Медицинские дистрибьюторы там наверняка 
попросят высокую комиссию за распространение этого лекарства". Камеда 
Масао напомнил Фэн Юю.
"У нас нет выбора. В настоящее время мы не 
ожидаем высоких продаж и хотим, чтобы все узнали о существовании этого 
лекарства только через 3 года! После этого мы откроем фабрики по всему 
миру для производства этого лекарства!"
В отношении рецептурных 
препаратов существует слишком много ограничений. Самое главное, в 
большинстве стран запрещено рекламировать рецептурные препараты в 
основных средствах массовой информации.
Но Фу Гуанчжэн уже вчера 
придумал, как продвигать это лекарство. Разместить рекламу в медицинских
 журналах и изданиях. Таким образом, больницы и клиники узнают об этом 
чудодейственном препарате, а пациенты будут рады ему. Да... это 
лекарство полюбят пациенты во всем мире.
Такая реклама не будет очень эффективной, но затраты будут небольшими.
Однако это предложение напомнило Фэн Юю, как продвигать свои витамины, 
глюконовую кислоту и другие лекарства, связанные со здоровьем. 
Рекомендации экспертов!
Если медицинские эксперты скажут по 
телевидению, что это лекарство эффективно, и порекомендуют пациентам с 
подобным заболеванием обратиться к врачу, прежде чем принимать этот 
препарат, это в определенной степени повысит продажи и осведомленность.
Но
 такие передачи слишком профессиональны и имеют ограниченный круг 
зрителей. Трудно сделать так, чтобы в течение трех лет этот препарат 
стал известен всем.
Когда Фэн Юй глубоко задумался о том, как 
продвигать это лекарство, Камеда Масао тихо спросил. "Босс, вы не думали
 о рекламе в интернете?".
Реклама в интернете? Фэн Юй был удивлен. В эту эпоху реклама в интернете уже появилась?
"Как
 мы будем рекламироваться в интернете? Через форумы или размещая рекламу
 на сайтах, связанных с медициной? И законно ли это?" В интернете не 
должно быть видеосайтов, а самыми популярными являются форумы и 
электронная почта. Реклама по электронной почте не будет работать, и 
останутся только онлайн-форумы.
"Строгих правил для рекламы в 
Интернете нет, и мы можем установить рекламу в виде ссылки на вторую 
страницу, и зрители, перешедшие на наш сайт, получат всплывающую рекламу
 о нашем лекарстве. Таким образом, мы не нарушим никаких законов и 
по-прежнему будем рекламировать нужную группу людей".
Клик на 
сайт, всплывающая реклама, нацеливание на нужную группу людей? Звучит 
знакомо. Неужели Камеда Масао говорит о тех сайтах?
"Вы говорите о... сайтах для взрослых?" спросил Фэн Юй.
"Именно
 так. Основной рекламный канал продукции нашей компании проходит через 
эти сайты. Это не дорого, но очень эффективно. Те зрители, которые 
просматривают эти сайты, также являются целевыми покупателями нашей 
продукции".
Глаза Фэн Юя широко раскрылись. Эта теория... похоже, верна!
Большинство
 людей, которые просматривают эти сайты, - это те, у кого нет партнеров.
 Те, у кого есть подруги и кто может это сделать, будут ли они все еще 
просматривать эти сайты?
Найдутся и те, кому нравятся такие 
сайты. Секс-куклы компании "Шестое чувство", возможно, не выполняют роль
 подружки, но у них есть некоторые функции, которые привлекут таких 
покупателей.
В прошлой жизни Фэн Юй тоже просматривал подобные 
сайты, и всплывающая реклама в основном была связана с этими товарами. 
Он не знал, что в его нынешней жизни такая реклама развивалась так 
быстро.
На самом деле, всплывающая реклама и реклама ссылок на 
вторичных страницах впервые появилась на сайтах для взрослых. Были 
проведены исследования, согласно которым сайты для взрослых развиваются 
гораздо быстрее, чем другие сайты, и сайты для взрослых занимают 32% 
всех интернет-сайтов!
Это пугающая пропорция, и не будет ошибкой сказать, что рост Интернета связан с сайтами для взрослых.
"А как насчет процедур и бумажной работы? Будут ли какие-нибудь проблемы?"
"Абсолютно
 никаких. Наша компания работает со всеми крупными сайтами для взрослых.
 В мире более 1 миллиарда пользователей интернета, и если 1% из них 
будет покупать наше лекарство каждую неделю, то это будет 100 000 
таблеток. Какова будет прибыль?" сказал Камеда Масао.
Какова будет
 прибыль? Фэн Юй установил розничную цену на таблетку 50 мг в 18 
долларов США, а себестоимость производства составляет всего 3 доллара!
После
 вычета остальных расходов, прибыль от одной таблетки составит не менее 
10 долларов США, а в неделю это будет 1 миллион долларов США чистой 
прибыли. В году 52 недели, а это более 50 миллионов долларов США 
прибыли!
"Камеда... Я прав насчет тебя. В этом году я дам тебе дополнительный 1% акций компании "Шестое чувство"!"
Камеда
 Масао был вне себя от радости. "Спасибо, босс. Я сейчас же свяжусь с 
этими сайтами, и пусть наш продукт появится перед зрителями как можно 
раньше!"
Статья о порнографии и Интернете.
Авеню Кью - Интернет для порно
Интернет - для порно! Интернет для порно!
Как вы думаете, почему родилась сеть?
Порно! Порно! Порно!

    
  





  


  

    
      Гонконгский университет, факультет бизнеса. Профессор Лян закончил 
свою лекцию и выходил из аудитории. Он был разочарован своими 
студентами. Никто из них не был серьезен в учебе и не мог применить 
полученные знания. Он до сих пор скучает по студенту по обмену из Китая.
 Этот студент - его любимый ученик.
Но это очень жаль. Профессор Лян преподавал много лет, а встретил только такого студента, как Фэн Юй.
Выйдя
 из зала, профессор Лян увидел молодого человека, стоявшего на улице. У 
этого молодого человека была коробка, а в руках он нес две книги. Книги 
относились к предмету, который он преподавал ранее.
"Раз уж вы здесь, почему вы не присоединились к занятиям?" Профессор Лян рассмеялся и спросил.
"Я опоздал, а ваш урок уже начался. Я не хочу мешать вашему классу и другим студентам". Фэн Юй рассмеялся и ответил.
"Давайте
 пройдем в мой кабинет. У меня нет уроков после обеда, и мы сможем 
хорошо поболтать". Профессор Лян похлопал Фэн Юя по плечу и пошел в 
сторону своего кабинета.
"Профессор Лян, эти сигары и кофе для вас". Фэн Юй положил коробку на стол профессора Ляна.
"Спасибо.
 Вы все еще помните, что мне нравится". Профессор Лян принял подарки Фэн
 Юя. Хотя он профессор, он не испытывает недостатка в деньгах.
"Профессор Лян, я прочитал вашу статью-обзор, которую вы недавно опубликовали. Это интересно".
"Хахаха...
 это эссе вызывает споры, и многие ученые нападали на меня за то, что я 
написал". Профессор Лян сказал это с гордым видом. Похоже, ему нравится,
 что другие говорят о его статье.
"Те, кто напал на вас, пожалеют". сказал Фэн Юй.
В статье профессора Ляна говорится о недостатках экспортно-ориентированной экономики и упоминается риск инфляции.
Многие
 люди не согласны со статьей профессора Ляна. Во-первых, у 
экспортно-ориентированной экономики было много успешных примеров в 
истории. Даже сейчас экономика многих азиатских стран быстро развивается
 благодаря экспорту.
Например, Япония, Корея, Малайзия, Индонезия, Таиланд и др. Их экономика сейчас намного лучше, чем 5 или 10 лет назад.
Что
 касается девальвации валюты, то ученые считают, что это невозможно. 
Сейчас экономический кризис, и доллар США не может внезапно вырасти. Как
 валюта этих стран может внезапно девальвироваться? Кроме того, страны, 
которые сосредоточены на торговле, будут иметь достаточные иностранные 
резервы.
Но Фэн Юй согласился с мнением профессора Ляна. В его 
прошлой жизни многие люди тоже думали, что этого не произойдет, но это 
случилось. Все страны не были готовы и понесли значительные потери.
Профессор Лян был одним из немногих, кто мог предвидеть опасность, скрывающуюся за этими "успешными" экономиками.
"Вы пришли ко мне сегодня, потому что эта группа людей собирается начать?" Профессор Лян перестал улыбаться и спросил.
Фэн
 Юй кивнул. "Верно. Они собираются выбрать слабую страну, Таиланд, в 
качестве первой остановки. У Таиланда большие долги, экономика 
ориентирована на экспорт, и у него недостаточно долларов в иностранном 
резерве".
Профессор Лян в шоке посмотрел на Фэн Юя. "Откуда ты знаешь столько подробностей? Вы даже знаете, где они нападают?".
"Это потому, что эти еврейские бизнесмены пригласили меня!"
"Они пригласили тебя? Зачем?"
Эти
 еврейские бизнесмены редко позволяют посторонним присоединяться к ним. 
Кроме того, Фэн Юй - азиат, а в этот раз они нападают на Азию!
Фэн
 Юй рассказал профессору Ляну о том, как Кириленко порекомендовал его 
Соросу, и, возможно, Сорос посчитал Фэн Юя глупым и легко управляемым 
человеком.
Первоначальный план Сороса состоит в том, чтобы 
позволить Кириленко и Фэн Юю инвестировать свои средства в Quantum Fund.
 Таким образом, он будет контролировать более значительную сумму, и его 
шансы на победу будут выше.
Но после того, как Сорос встретился с 
Фэн Юем, он понял, что Фэн Юй - не тот человек, которого он может 
контролировать. Кроме того, Фэн Юй показал ему, что он намного умнее 
Кириленко. Поэтому у Сороса не было другого выбора, кроме как 
сотрудничать с Фэн Юем, а не просить его инвестировать.
"
Хахаха...
 это значит, что они будут работать с вами, а потом направят свое оружие
 на Гонконг?" рассмеялся профессор Лян и спросил.
Фэн Юй потер 
нос. "Если это я, то я тоже сначала проверю силу своих противников, 
прежде чем определюсь со своим следующим шагом. Если возможно, я 
подставлю их один раз. В конце концов, ослабление противника равносильно
 усилению меня". Если бы я не сказал этих слов, они могли бы не 
нацеливаться на меня. Но теперь они должны быть нацелены и на меня".
"Ты честен. Как ты думаешь, когда они начнут?" Профессору Ляну нравится честность Фэн Юя.
"Сначала они проверят рынок, а настоящая атака будет после возвращения Гонконга". уверенно ответил Фэн Юй.
"Почему?"
"Потому
 что Англия потерпела поражение от Сороса и его людей, и они готовы. У 
них есть опыт и контрмеры. Кроме того, за эти несколько лет Англия 
увеличила свои иностранные резервы. Вот почему Сорос будет ждать, пока 
Гонконг вернется в состав Китая, прежде чем совершить предварительную 
атаку. Но сначала они не будут нацеливаться на Гонконг. Они нападут на 
Китай и на меня, чтобы посмотреть на нашу реакцию".
Фэн Юй расположился последним, и профессор Лян вдруг вспомнил кое-что. "Сколько у тебя средств?"
"Много. Кроме того, разве вы не заметили, что богатые семьи Гонконга начали накапливать доллары США?" гордо ответил Фэн Юй.
"Какую семью ты убедил помочь тебе?"
"Супермена Ли, Фу Жунци. Они также связались с другими магнатами. Как только Гонконг будет атакован, все встанут против них!".
"Выступить
 против них?" Профессор Лян покачал головой. "Многие из них враждуют 
друг с другом, как они могут сотрудничать против врага? На самом деле, я
 чувствую, что чем больше людей будет участвовать в этом, тем больше 
будет провал!"
Фэн Юй в сердцах похлопал профессора Ляна по плечу.
 В его прошлой жизни гонконгские магнаты могли бы легко победить. Но в 
итоге они были разделены и сражались против Сороса в одиночку. Некоторые
 из них даже пытались воспользоваться ситуацией.
Если бы губернатор Гонконга тогда не обратился к Китаю за помощью, экономический кризис Гонконга мог бы быть еще хуже.
"Но
 на этот раз все по-другому. Я здесь, чтобы пригласить вас возглавить 
нас. Средствами Супермена Ли, Фу Жунци и остальных будете распоряжаться 
вы. Таким образом, мы будем на одной волне, и сможем контратаковать их!"
"Я
 буду руководить? Они будут меня слушаться?" Профессор Лян был потрясен.
 Он уверен, что является одним из лучших финансовых экспертов в 
Гонконге. Но он не настолько уверен, чтобы позволить Супермену Ли, Фу 
Жунци и остальным магнатам слушать его приказы и позволить ему 
контролировать их средства.
"Скоро будет атака. Но я рядом, 
нападение не будет слишком сильным. Они потеряют драгоценное время, если
 мы их задержим. Поэтому фонд, который мы передаем тебе, невелик, и мы 
не ожидаем больших прибылей, а отсутствие потерь - это достаточно 
хорошо."
"Вы собираетесь получать прибыль от других стран?"
"Почему
 бы и нет? В любом случае, они не наша страна, и не я возглавляю атаку. Я
 просто последователь. Честно говоря, я счастлив видеть, как эти страны 
страдают!"
Профессор Лян некоторое время смотрит на Фэн Юя и не 
знает, что сказать. Этот студент по-прежнему является его гордостью, и 
ему также нравится узколобый национализм Фэн Юя.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй долго болтал с профессором Ляном, пока не пришло время 
откланяться. Он пригласил профессора Ляна на ужин, но профессор Лян 
предпочел ужинать дома с семьей.
На следующий день Фэн Юй прибыл в
 Wind and Rain Consultancy. На этот раз не только Wind and Rain 
Consultancy будет участвовать, многие сотрудники тоже присоединятся.
"Старина Хэ, кто у нас в компании хорошо разбирается в форексе?" спросил Фэн Юй, читая отчет.
Хэ Чжаоцзи перечислил все имена и их достижения. Среди этих людей он включил и себя.
"Офис, который я просил тебя подготовить, готов?"
"Готов. Я взломал стену твоего нынешнего офиса и моего кабинета, и этого достаточно, чтобы там могли работать около 30 дилеров".
"Хорошо.
 В ближайшие месяцы вы все будете измотаны. Но после того, как все 
закончится, я обещаю, что вы все не пожалеете об этом!"
"Не 
волнуйтесь, босс. Мы занимаемся этим ремеслом, и мы подготовлены. Мы уже
 сражались в битвах, длившихся более 1 месяца". ответил Хэ Чжаоцзи. Он 
знал, что это важная битва, и они не должны подвести Фэн Юя.
"В 
этот раз не только один месяц. Сможете ли вы продержаться, если это 
будет один или два года? На начальном этапе мы ничего не заработаем, но 
те, кто работает с американскими акциями и золотом, заработают много 
денег". Эти люди будут использоваться для защиты Гонконга и нападения на
 валюту других стран. Используемые средства не могут быть под Wind and 
Rain Consultancy, так как это привлечет неприятности.
"Мы выполним задания в соответствии с вашими требованиями!"
"Хахаха... не разочаровывайте меня".
.......
Фэн
 Юй вернулся в Нью-Йорк в начале марта. Он сидел в своем офисе в Эмпайр 
Стейт Билдинг, а в комнате рядом с ним находилась группа 
высокооплачиваемых финансовых брокеров. В другом кабинете расположилась 
команда финансовых брокеров Кириленко.
Эти две команды находятся под командованием Фэн Юя.
"Фэн, человек Сороса, уведомил нас. Пора входить!" возбужденно крикнул Кириленко.
Фэн Юй все еще ел семечки за своим столом. Он совсем не выглядел нервным.
"
Фэн,
 ты слышал, что я сказал?". Кириленко сел рядом с Фэн Юем. Пришло время 
зарабатывать деньги. Почему ты все еще такой холодный?
Фэн Юй положил семечки и вытер руки. "Брат Ки, не волнуйся. Пусть они нападут первыми, а мы выйдем на поле боя через 2 дня".
"Почему?
 Разве не так, что чем раньше мы войдем, тем больше прибыли получим? 
Если мы будем позже их, то они отберут все деньги!" запаниковал 
Кириленко.
"Вы знаете, что будет, если мы войдем на рынок первыми? Мы понесем значительные убытки!" ответил Фэн Юй.
Ты
 ничего не знаешь о финансовом рынке и хочешь войти на него первым? 
Неудивительно, что ты так нравишься Соросу. Ты обладаешь качествами 
отличного пушечного мяса!
"А? Почему мы потеряем деньги?" спросил Кириленко.
"Знаете,
 почему Сорос уведомил нас о том, что мы выходим на рынок именно сейчас?
 Потому что они не подготовили много средств и принизили правительство 
Таиланда. Посмотрите на эту новость. Центральный банк Таиланда только 
что объявил, что 9 финансовых учреждений и одна ипотечная компания имеют
 низкое качество активов и проблемы с денежными потоками. Что вы можете 
сказать по этой новости?" спросил Фэн Юй.
Кириленко моргнул глазами и спросил. "Что я должен знать из этого?"
Фэн Юй закатил глаза. Обсуждать финансовый рынок с Кириленко - пустая трата времени.
"Из
 этой новости мы узнали, что финансовая система Таиланда хаотична и 
плохо управляется. Это значит, что там есть лазейки, которыми можно 
воспользоваться". объяснил Фэн Юй.
"Это верно. Без лазеек, как мы сможем заработать деньги?" возразил Кириленко.
"Вы
 правы. В финансовой системе Таиланда есть лазейки, и это хорошая 
возможность для нас действовать. Но разве вы забыли, сколько убытков мы 
несем каждый день на собранные нами средства?".
У них были потери 
от возможностей, и одни только проценты - это не маленькая сумма. 
Потери, которые Фэн Юй и Кириленко несли каждый день, достаточны для 
того, чтобы обычные люди могли безбедно жить до конца своих дней.
"
Вы
 хотите сказать, что Сорос и его люди до сих пор не ликвидировали свои 
активы, чтобы собрать средства? Черт! Они планируют использовать наши 
средства, чтобы сделать деньги для себя!" Кириленко был в ярости.
Наши деньги готовы на наших счетах, и мы каждый день несем убытки. А вы все еще делаете деньги? Это слишком бессовестно!
"Не волнуйтесь. Мы войдем на рынок через неделю и выйдем сразу после того, как получим прибыль". Фэн Юй утешил Кириленко.
"Какова будет прибыль?" Глаза Кириленко заблестели. Он больше всего радовался, когда говорил о заработке.
"Мы должны быть в состоянии покрыть наши интересы".
"Так мало?" Кириленко был в бешенстве. Он вложил много денег и может покрыть только проценты. Это пустая трата времени.
"Мы можем покрыть свои интересы, а они понесут убытки. Ты все еще думаешь, что мы проиграли?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
"А?
 Это значит, что мы ничего не потеряли. Но разве вы не сказали, что они 
обязательно заработают?". Кириленко почесал голову, так как Фэн Юй был 
озадачен.
"Если у них достаточно средств, то их стратегия 
обязательно принесет прибыль. Но их первоначальных средств, выходящих на
 рынок, недостаточно. Просто подумайте об этом. Если у Сороса 
действительно достаточно средств, зачем ему приглашать нас, незнакомцев,
 присоединиться к нему? Эта новость говорит нам о существовании лазеек в
 финансовой системе Таиланда, но в то же время тайские власти тоже знают
 об этом."
"Мы должны помочь правительству Таиланда атаковать Сороса!" сказал Кириленко.
"То,
 о чем вы упомянули, я готовлю в Гонконге. Но до этого, почему я должен 
помогать тайскому правительству? У меня с ними нет никаких отношений. Не
 лучше ли нам заработать на них, а потом использовать прибыль против 
Сороса? Я узко мыслящий человек, и мне не нравятся другие страны Азии!".
"Хахаха...
 Каждый хочет, чтобы его страна стала сильнее, и я знаю, что ты 
чувствуешь. Хорошо. Я послушаю тебя и подожду неделю. Через неделю мы 
выйдем на рынок. Но будут ли проблемы с Соросом, если мы не будем 
участвовать на этой неделе?".
Кириленко не хочет, чтобы остальные 
страны Европы поднялись. Он по-прежнему хочет, чтобы Россия захватила 
Европу и весь мир. Поэтому он понял, о чем думает Фэн Юй. В любом 
случае, ему нечего терять, и он еще может заработать.
"Причины, 
которые мы будем приводить, просты. Просто скажите им, что у нас 
проблемы с переводом средств, и мы выйдем на рынок не раньше, чем через 
неделю. Я думаю, они поймут".
Это оправдание также говорит Соросу,
 что Фэн Юй и Кириленко не доверяют ему. Они не были друзьями с самого 
начала и даже не знают друг друга лично. Поэтому разумно сначала 
проверить друг друга.
Вы, Сорос, являетесь лидером, и именно вы должны первым выйти на рынок. Мы просто последуем за вами. Что-то не так?
Сорос
 получил ответ Кириленко и ничего не сказал. Если он окажется на месте 
Фэн Юя, то поступит так же. Но он считает, что как только он выйдет на 
рынок и покажет Фэн Юю свою решимость, Фэн Юй и Кириленко обязательно 
примут участие. В итоге его сторона окажется в выигрыше!

    
  





  


  

    
      Друкенмиллер - один из управляющих фондами Quantum Funds, а также 
один из четырех заместителей Сороса. Он ворвался в офис Сороса без 
стука. В Quantum Funds только четыре заместителя могут входить в офис 
Сороса без стука.
"В чем дело, Миллер?"
"Мистер Сорос, XX коммерческий банк Таиланда ссудил большую сумму тайских батов по форвардному контракту, и это не наши люди".
Сорос
 рассмеялся. Неужели они начали действовать? Сороса очень впечатлили 
навыки Фэн Юя на финансовом рынке. Он чувствовал, что Фэн Юй может быть 
даже лучше, чем его четыре помощника.
Но жаль, что Фэн Юй - житель
 Гонконга и богат. Он никогда не будет работать на Сороса. Но сказать, 
что Фэн Юй находится на одном уровне с Соросом, последний никогда не 
согласится.
Фэн Юй просто повезло, что он купил столько акций Microsoft. Если нет, то как Фэн Юй может конкурировать с Соросом?
"Наблюдать
 за ними вблизи и следить, действуют ли они так же, как мы". Сорос хочет
 увидеть, до какой степени Фэн Юй может обходиться без его приказов.
Во
 второй половине дня Сорос получил информацию о том, что большое 
количество фондов вышло на рынок и купило акции некоторых банков 
Таиланда.
Сорос знал, как действует Фэн Юй. То, что делал Фэн Юй, -
 то же самое, что и Сорос. Следующим шагом должно стать использование 
различных методов для увеличения долгов Таиланда.
......
Фэн
 Юй использовал деньги, которые он занимал, для покупки акций, 
облигаций, фьючерсов и т.д. Он максимально использовал свои кредиты и 
купил как можно больше акций и облигаций. После этого он будет 
использовать свои облигации в качестве залога, чтобы получить еще больше
 кредитов. Он будет повторять этот цикл снова и снова.
Таким 
образом, на 10 000 долларов США можно купить облигаций на несколько 
сотен тысяч долларов. Откуда берутся дополнительные деньги? Из банков и 
коммерческих учреждений Таиланда.
"Фенг, что происходит? Почему у нас так много долгов?". Кириленко в панике, так как они медленно влезают в долги.
"Это
 хорошо, что мы сильно в долгах. Как ты думаешь, что будет, если мы 
продадим все облигации, которые у нас на руках?" Фэн Юй улыбнулся и 
спросил.
"А? Продать все?
Не потеряем ли мы таким образом 
деньги?". Кириленко был ошеломлен. Они потеряют деньги, если продадут 
все! Мы здесь для того, чтобы зарабатывать деньги, а не терять их!
Глава
 инвестиционной команды Кириленко, Леннон, больше не мог этого терпеть. 
Он напомнил Кириленко. "Господин Кириленко, вы забыли, что мы ранее 
купили много фьючерсных контрактов? Все контракты - короткие".
"Короткие?
 У нас много коротких контрактов?" взволнованно спросил Кириленко и 
повернулся к Фэн Юю. "Что такое короткий контракт?"
Фэн Юй и 
Леннон подняли головы и посмотрели на потолок. Вы ничего не знаете, и 
почему вы так взволнованы, когда услышали о коротких контрактах?
"Шортинг
 означает, что мы покупаем какой-то фьючерсный контракт и должны 
выкупить инструменты для продажи другой стороне в течение периода, 
указанного в контрактах. Нам нужно заплатить только 10% от стоимости, 
или вы можете понимать это как 10-кратное кредитное плечо. Это означает,
 что мы использовали 1 доллар США для заключения сделки на 10 долларов".
У Кириленко было пустое выражение лица. "А дальше?"
"А
 дальше - то же самое, о чем вы только что говорили. Как только мы 
начнем сбрасывать акции и облигации, цены на акции резко упадут, и даже 
упадет рыночный индекс."
"Конечно, я знаю об этом!" Кириленко закатил глаза на Фэн Юя.
"Рыночный
 индекс упадет и вызовет падение цен на все акции. Возникнет паника, и 
все инвесторы начнут сбрасывать свои акции. Зарубежные инвесторы 
потеряют доверие к фондовому рынку Таиланда и также будут сбрасывать 
акции Таиланда. Мы должны продать эти товары по 10 долларов, когда 
придет время. Но сейчас у нас нет этих товаров на руках. Мы можем купить
 их, когда цены упадут до 8 долларов США. Таким образом, мы получим 
прибыль от разницы, которая составляет 2 USD. При 10-кратном кредитном 
плече мы заработаем 20 долларов США. Вот как вы получаете прибыль через 
короткий фьючерсный контракт".
"Но мы уже теряли деньги. Сможет ли
 прибыль покрыть наши убытки?" Кириленко все еще помнил, что сказал Фэн 
Юй. Первые два месяца прибыли не будет.
"
Мы можем не 
покрыть наши убытки, но сумма будет незначительной. Это связано с тем, 
что наш коэффициент задолженности слишком высок, и это приведет к тому, 
что мы понесем убытки от облигаций и акций. Но не забывайте, что у нас 
все еще есть оружие - контракт на Forex".
Кириленко моргнул глазами и увидел сердитый взгляд Фэн Юя. Он перестал спрашивать и ждал, пока Фэн Юй объяснит.
"Когда
 цены на акции упадут, фондовый индекс также упадет, что приведет к 
тому, что многие инвесторы потеряют доверие к экономике и валюте 
Таиланда. Вы еще помните, что мы делали, когда рубли обесценивались?" 
спросил Фэн Юй.
"Я знаю. Мы обменивали рубли на доллары США!" взволнованно ответил Кириленко.
Фэн
 Юй кивнул и показал Кириленко большой палец вверх. "Все верно. 
Инвесторы будут обменивать свои тайские баты на более безопасные доллары
 США. Хотя я не хочу этого признавать, доллар США является одной из 
самых ходовых и важных валют в мире".
Лицо Кириленко изменилось и 
замолчало, когда он услышал, насколько силен доллар США. Но опровергнуть
 это он не смог, так как рубль не так силен.
"Форекс похож на 
фондовый рынок. Когда определенная валюта сбрасывается в больших 
количествах, как вы думаете, что произойдет с обменными курсами?" 
спросил Фэн Юй.
Кириленко осторожно ответил. "Курс этой валюты упадет?"
Фэн
 Юй ободряюще посмотрел на Кириленко. "Да. Курс упадет. Он упадет с 24:1
 до более чем 30:1. Поскольку стоимость доллара США не изменится, а 
тайский бат обесценится".
"Когда это произойдет, наш контракт с тайским батом принесет прибыль, верно?".
"Конечно.
 Наши контракты на Forex принесут нам прибыль, а обесценивание бата 
вызовет инфляцию в Таиланде, и экономика Таиланда пойдет на спад. 
Фондовый рынок Таиланда рухнет, и цены на акции упадут еще больше. Что 
мы можем получить, так это прибыль от шортинга фондового индекса и 
Forex".
"Подождите. Судя по тому, что вы сказали, мы должны 
получить высокую прибыль. Но почему вы сказали, что мы не заработаем". 
Кириленко был озадачен.
Они использовали 10-кратное кредитное плечо, и как они могли не зарабатывать деньги?
Леннон продолжил объяснения. "Мы потеряем деньги, когда продадим наши тайские баты".
Кириленко
 почувствовал головокружение после всех этих объяснений. Они потеряют 
деньги в начале, а потом заработают? Он до сих пор не понимает, как это 
работает. Неважно. Финансовый рынок слишком сложен, и не все такие, как 
Фэн Юй, который во всем разбирается. Я просто хочу заработать немного 
денег. Я просто буду следовать тому, что говорит Фэн.
Фэн Юй 
увидел растерянное выражение на лице Кириленко и не мог потрудиться 
объяснить ему. Он изо всех сил старался объяснить на простом языке, но 
все слишком сложно. Конечно, на Фэн Юя также повлияла его работа 
финансовым брокером в прошлой жизни. Он тоже не объяснял своим клиентам 
всех деталей.
В прошлой жизни Фэн Юй объяснял своим клиентам 
только основные условия инвестиций, а детали оставлял без внимания. 
Таким образом, клиенты соглашались, чтобы он занимался инвестициями. 
Если Фэн Юй объяснил все так просто, кто захочет нанимать брокеров?
"Брат Ки, ты просто должен знать, что в эти несколько дней мы будем терять деньги, и ты должен сохранять спокойствие".
сердито
 ответил Кириленко. "Когда это я не спокоен? Я сказал, что позволю вам 
всем со всем разобраться. Фэн, я доверяю тебе и не буду возражать, даже 
если потеряю деньги!"
Фэн Юй закатил глаза. Спокоен? Если бы ты 
был спокоен, ты бы сейчас не пил с женщинами, а сидел в офисе и 
просматривал финансовые отчеты. Неважно. Просто позволь ему делать все, 
что ему нравится.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй объяснил Кириленко, как работают их инвестиции, но Кириленко 
все равно не понял. Он запомнил только последнее предложение Фэн Юя. С 
завтрашнего дня мы будем терять деньги!
На следующее утро Кириленко пришел в офис и увидел, что многие люди собираются домой.
Кириленко запаниковал. Что происходит? Зарплата, которую я предложил, недостаточно высока? Почему все уходят?
Кириленко остановил одного из брокеров. "Куда вы все уходите? Почему вы все уходите? Я вас спрашиваю! Отвечайте!"
Кириленко увидел, что брокер не понимает по-русски, и крикнул своему переводчику. "Переведи ему!"
Переводчик
 беспомощно посмотрел на Кириленко. "Босс, мы в Нью-Йорке, и у нас 
разница во времени с Таиландом. В Таиланде сейчас ночь, и фондовый рынок
 там закрыт. Они закончили свою работу и отчитываются. Нельзя ожидать, 
что они останутся в офисе на 24 часа, это бессмысленно".
Лицо 
Кириленко покраснело, и он зарычал на переводчика. "Вы думаете, я не 
знаю об этом? Я только спрашиваю, почему он не выключил компьютер, когда
 уходил? Вы думаете, электричество бесплатное?"
Переводчик нехотя 
перевел то, что Кириленко сказал этому брокеру. Брокер ответил, что 
компьютеры нельзя выключать. Они собирают данные и должны поддерживать 
открытую связь с Таиландом.
Кириленко махнул рукой. "Почему он не 
уходит, когда приходит время отчитываться? Он все еще хочет наслаждаться
 кондиционером в офисе?!"
Фэн Юя нет рядом и он ушел домой? Черт! Значит ли это, что все будут работать по ночам, а днем отдыхать?
Неудивительно,
 что Фэн Юй сказал, что этот офис временный, и он отберет несколько 
элитных людей, чтобы взять их с собой в Гонконг.
Когда все в офисе почти ушли, Кириленко остановил последнего человека. "Сколько мы потеряли вчера?"
"Всего 12 миллионов долларов США". ответил брокер.
Кириленко крепче сжал руку 1,7-миллионного брокера и чуть не сломал ее.
Он ослабил хватку только тогда, когда услышал крик брокера от боли.
То,
 что сказал этот брокер, было слишком! Всего 12 миллионов долларов США? 
Это 12 миллионов долларов! Вы думаете, что сможете заработать столько 
денег за всю свою жизнь?!
Это только первый день, а они потеряли 
12 миллионов долларов? Если это будет продолжаться десять дней, сколько 
они потеряют? А что насчет одного месяца? Фэн Юй сказал, что это может 
продолжаться больше года!
"О, брат Ки? Почему ты здесь так рано?" 
Фэн Юй вышел из своего кабинета. Он собирался отправиться домой, чтобы 
отдохнуть. Но на самом деле он уже несколько часов отдыхал в своем 
кабинете. Как в его кабинете может не быть места для отдыха?
"Ничего. Я проснулся рано и пришел сюда посмотреть". ответил Кириленко.
"Правда? Это здорово. Давай позавтракаем вместе, и мне тоже есть что с тобой обсудить".
......
"Вы
 хотите, чтобы я помог вам продавать лекарства?" Кириленко потерял дар 
речи. Он подумал, что Фэн Юй хочет сказать ему, когда прекратятся убытки
 и начнется прибыль.
"Это чудодейственное лекарство, которое 
увеличит вашу "силу" в этой области. Мы уже получили патент в Европе, 
США, Японии и Китае. По сути, это лекарство защищено патентом во всем 
мире".
Патент в Европе будет соответствовать стандартным 
требованиям, а в США есть свой набор требований к патентам. Япония 
является стандартом для всей Азии. Есть некоторые страны, чьи патентные 
права не имеют отношения к остальному миру. Например, Китай, Северная 
Корея и некоторые страны Африки.
Но это не значит, что после 
регистрации патента в США все будет хорошо и не нужно регистрироваться в
 других странах американского континента. Однако после успешной 
регистрации в США не возникнет проблем с регистрацией патента в 
остальных странах этого региона.
"Это лекарство разработано вашей фармацевтической компанией? Оно настолько эффективно?" Глаза Кириленко сверкали.
Хотя Кириленко выглядит подтянутым, он злоупотребляет алкоголем, и иногда у него возникают проблемы в этой области".
Фэн Юй сдержал смех и серьезно ответил. "Те, кто пробовал, говорят, что это очень эффективно!"
"Если он настолько эффективен, я могу помочь тебе продать его в больницы многих стран".
Фэн Юй почувствовал облегчение, когда Кириленко ушел. С этим лекарством он должен быть слишком занят, чтобы приходить в офис.
Даже
 если Кириленко ничего не скажет, он будет оказывать огромное давление 
на брокеров, просто стоя и глядя на них. Это повлияет на концентрацию 
брокеров и их суждения. Инвестированная сумма слишком велика, и если бы 
брокеры допустили какие-либо ошибки, потери были бы значительными.
Они
 понесли убытки в размере около 12 миллионов долларов США, а выражение 
лица Кириленко уже изменилось. Если бы Кириленко знал, что завтра потери
 будут больше, как бы он отреагировал?
Понести убытки на начальном
 этапе - это стратегия Фэн Юя. Если продавать баты без остановки, это 
приведет к значительным потерям. Но после того, как бат обесценится, они
 возместят свои потери за счет фьючерсных контрактов на Forex и, 
возможно, даже получат прибыль.
Чем больше тайский бат обесценится, тем больше они заработают, поскольку все фьючерсные контракты используют кредитное плечо.
Когда финансовый рынок Таиланда рухнет, они получат высокую прибыль.
Конечно,
 не всякий финансовый институт сможет справиться с потерями на начальном
 этапе. Если бы стоимость тайского бата не упала, они понесли бы убытки 
от фьючерсных контрактов и от сброса тайского бата.
......
Друкенмиллер
 снова был в офисе Сороса, чтобы доложить об их успехах. Они понесли 
значительные потери, а цены на тайский бат немного снизились. Финансовый
 рынок Таиланда начинает демонстрировать признаки краха.
"Продолжайте сбрасывать наши тайские баты, облигации и акции", - приказал Сорос.
"Да.
 Компания Фенга и наши союзники делают то же самое. Я считаю, что очень 
скоро мы получим контроль над финансовой системой Таиланда. Результат 
десятилетий развития скоро окажется в наших руках". Друкенмиллер 
рассмеялся.
"
Не успокаивайтесь и действуйте по плану. Вы 
должны обращать внимание на любые изменения и немедленно реагировать, 
если изменения не в нашу пользу. Также внимательно следите за Фэн Юем и 
тем русским парнем. Их объединенные средства - это не маленькая сумма!".
Сорос
 чувствовал, что Фэн Юй сыграет решающую роль в его планах. Если Фэн Юй 
внезапно переметнется на другую сторону, ему придется столкнуться лицом к
 лицу с правительством Таиланда и Фэн Юем. Они больше не будут иметь 
преимущества и понесут значительные потери!
"Я знаю. Кен следит за их фондами".
Кен
 также является одним из четырех управляющих фондами Сороса, и ему 
поручено следить за Фэн Юем. Двум другим помощникам также поручено 
следить за остальными союзниками Сороса.
В настоящее время тайский
 бат все еще не сильно обесценился, и колебания все еще находятся в 
пределах допустимого. Но Сорос не беспокоится, потому что это только 
начало. Когда он и его союзники начнут сбрасывать тайский бат в больших 
количествах, финансовый рынок Таиланда неизбежно рухнет!

    
  





  


  

    
      "Дядя, мы так и будем ничего не делать? Тайский бат начинает 
обесцениваться, и тайская экономика начинает рушиться. Их финансовая 
система будет в хаосе! сказал Фу Гуанчжэн.
Фу Жунци продолжал курить свою сигару и не произнес ни слова. Он просто молча смотрел на Фу Гуанчжэня.
Фу Гуанчжэн, который был в панике, медленно успокоился и сел на место.
"Гуанчжэн,
 ты показал лучшие результаты среди своего поколения. По праву, 
следующим главой нашей семьи должен быть ты. Не перебивай меня и дай мне
 закончить. Кто из твоих старших двоюродных братьев подходит на роль 
главы семьи? Гуанчэн, который учился у меня финансовой торговле, или 
Гуанъяо? Они показали хорошие результаты, но они просто идут по моим 
стопам. Ты другой. Вы шли по другому пути, чем мы".
"Я уже говорил
 раньше. Китай будет следующим новым и перспективным рынком. Независимо 
от их финансового рынка, или промышленного, инвесторы со всего мира 
будут бороться за то, чтобы вложить в него деньги. Вы первым в нашей 
семье вышли на китайский рынок и нашли для нас лучшего партнера. Все мы 
видим, как стремительно растет ваш актив".
"Следующее поколение 
нашей семьи, или, лучше сказать, среди следующего поколения ведущих 
семей Гонконга, никто не является более успешным, чем вы. Может быть, 
только Ли Цзэкай и некоторые другие находятся на одном уровне с вами. 
Что касается Гуанчэна и Гуанъяо, то они и близко к тебе не стоят. Но 
знаешь ли ты, почему я не утвердил тебя в качестве преемника главы нашей
 семьи? Думаешь, мне невыносимо передавать тебе имущество нашей семьи?"
"Просто
 подумай об этом. Хотя деньги - это хорошо, но сколько я могу потратить?
 Сколько могут потратить Гуанчэн, Гуанъяо и остальные? Что нужно нашей 
семье, так это использовать деньги, чтобы повысить свой статус в 
обществе. В этой области вы лучше меня. В Китае многие руководители 
провинциальных правительств рассматривают тебя как своего лучшего 
гостя".
"Вы с Фэн Юем инвестировали в машиностроение, электронику, розничную торговлю и т.д. и заработали много денег.
Но если сравнивать с Фэн Юем, как ты думаешь, какая разница между тобой и им?"
Фу
 Гуанчжэн был ошеломлен. Он никак не ожидал, что его старший дядя скажет
 ему такие вещи сегодня. Эти слова относятся к следующему главе семьи.
Следующим
 главой семьи будут не два сына Фу Жунци, не дети его второго дяди и 
третьего дяди. Фу Гуанчжэн станет следующим главой их семьи? Раньше на 
него смотрели свысока в его собственной семье, и даже многие гонконгцы 
второго поколения смотрели на него свысока!
Но Фу Жунци все еще 
считает, что Фу Гуанчжэн недостаточно хорош, и не хочет передавать ему 
дела семьи. Фу Гуанчжэн признает, что Фэн Юй намного лучше его, когда 
дело касается инвестиций и во многих других областях. Но он уверен, что 
станет одним из главных миллиардеров Гонконга благодаря своим 
инвестициям в компании Фэн Юя.
Однако Фу Жунци, похоже, не доволен
 достижениями Фу Гуанчжэна и хочет проверить его. В чем разница между 
Фэн Юем и Фу Гуанчжэном? На что намекает Фу Жунци?
Фу Гуанчжэн 
знал, что если он сможет удовлетворительно ответить старшему дяде, то 
его статус среди второго поколения семьи Фу возрастет. Но если он не 
сможет ответить дяде, то может не стать следующим преемником. Но даже 
если Фу Гуанчжэн не станет следующим главой семьи Фу, он будет жить 
хорошо. Если он станет следующим главой, то его влияние больше не будет 
ограничиваться Гонконгом и Китаем. Он станет одним из самых богатых 
людей в мире!
Кто не хочет быть лидером?
Фу Гуанчжэн подумал некоторое время и сказал. "Это моя дальновидность в инвестировании?"
Фу Жунци выдохнул дым своей сигары. "В какой области?"
Фу
 Гуанчжэн уже собирался ответить про электронику, как вдруг вспомнил, 
чем занимается компания его дяди. Финансовая торговля. Неужели это тот 
ответ, который ищет его дядя?
Фу Гуанчжэн осторожно ответил. "Электроника и финансы?"
Фу Жунци остался без выражения, а Фу Гуанчжэн не мог понять, сердится ли его дядя или разочарован.
"Я
 знаю, что тебе нравится электронная промышленность. Но какая отрасль 
дает более высокую прибыль? Ты когда-нибудь думал, где Фэн Юй получил 
свой первый горшок с золотом?"
Первый горшок золота Фэн Юя? Фу 
Гуанчжэн попытался вспомнить. Кажется, это была торговля в Советском 
Союзе. Но это не тот ответ, который ищет его дядя.
Подождите, дядя
 имеет в виду первый горшок с золотом после приезда Фэн Юя в Гонконг? 
Именно тогда дядя подтвердил, что семье Фу нужна помощь Фэн Юя, и они 
должны поддерживать с ним хорошие отношения.
"Это финансовая 
торговля. Фэн Юй взял кредиты в бывшем Советском Союзе и обменял рубли 
на доллары США. Затем он использовал доллары США для торговли нефтяными 
фьючерсами, фьючерсами на золото, фьючерсами на Forex, а затем 
использовал свою прибыль для инвестиций в фондовый рынок США!" Фу 
Гуанчжэн понял, что большая часть активов Фэн Юя пришла с финансового 
рынка!
"Наконец-то ты это видишь. По сравнению с физическими 
активами, прибыль от финансового рынка гораздо быстрее. Конечно, 
реальный бизнес необходимо иметь, и он действует как форма страхования. 
Среди всех ваших инвестиций в Китае супермаркет "Тай Хуа" - лучшее 
вложение. Потенциал розничного сектора высок, и прибыль от него в 
будущем будет наиболее стабильной. Пока вы хорошо управляете 
супермаркетами и цепочкой поставок, вам не нужно беспокоиться об 
убытках. Автомобильная и электронная промышленность, возможно, сейчас 
работают хорошо, но есть риск не успеть за технологиями и быть 
обойденными другими брендами."
"Наша семья Фу не занималась 
автомобильной и электронной промышленностью, и вам лучше знать. Но я 
хочу, чтобы вы помнили, что в будущем Китай будет одним из столпов 
финансового рынка. Если вы сможете стать финансовым магнатом, вы будете 
одним из самых влиятельных людей в Китае и во всем мире!" сказал Фу 
Жунци.
"Самых влиятельных?"
"Именно так.
Вы станете 
влиятельным. Когда деньги, которые у вас есть, превышают определенную 
сумму, вы можете влиять на политику. То же самое происходит и в Китае. 
Если вы инвестируете в определенный регион Китая, лидер там получит 
повышение, а взамен он предоставит вам лучшие государственные льготы. 
Таким образом, вы сможете заработать больше денег".
Фу Гуанчжэн кивнул. "Дядя, вы хотите, чтобы я научился инвестировать в финансовый рынок?"
"Ты не хочешь?" Фу Жунци посмотрел на Фу Гуанчжэна.
"Дядя,
 если честно, я заинтересован в финансовой торговле, но я знаю, что у 
меня нет таланта в этой области. В управлении розничным бизнесом, я 
считаю, я намного лучше, чем брат Гуанчжэн и они. Но когда дело доходит 
до финансового инвестирования, мне до них далеко. Я думаю, что мы с 
братом Гуанчэном дополняем друг друга, и если мы будем работать вместе, 
наша семья Фу не развалится". ответил Фу Гуанчжэн.
Фу Гуанчжэн 
знает, что если он выйдет на финансовый рынок, то в случае успеха станет
 следующим главой семьи. Но если он потерпит неудачу, его нынешний 
статус в семье упадет. С таким же успехом он может делать то, что делает
 сейчас, и даже если он не станет преемником, у него все равно будет 
власть и влияние в семье!
Фу Жунци улыбнулся. Он удовлетворен ответом Фу Гуанчжэна. Важно знать свои слабости и не быть ослепленным жадностью.
"Хорошо.
 Я уважаю твое решение. Помни, ты всегда будешь частью семьи Фу, и семья
 Фу всегда будет твоей самой сильной поддержкой".
Фу Гуанчжэн улыбнулся, а затем спросил. "Дядя, когда вы выходите на рынок? Фэн Юй уже начал!"
Фу Жунци вздохнул. Это отродье до сих пор не понимает!

    
  





  


  

    
      "Сначала нужно подождать, нам еще не время входить". ответил Фу Жунци.
"Почему?" Фу Гуанчжэн был озадачен.
"Потому
 что правительство Таиланда до сих пор не вступило в дело. Когда 
правительство Таиланда вмешается, это будет тяжелая борьба. У 
правительства страны есть способы стабилизировать экономику". Фу Жунци 
начинает передавать свой опыт Фу Гуанчжэну.
"Значит, теперь нам остается только ждать?"
"Верно. Мы будем ждать".
Итак,
 семья Фу ждала, и прошло больше месяца. За это время тайское 
правительство вмешалось и немного подтянуло обесценивающийся бат. 
Наступил май, и Фэн Юй вернулся в Гонконг. Кириленко также последовал за
 ним.
"Фэн, сколько нам еще ждать?". Терпение Кириленко иссякло. 
Прошло уже больше месяца, а они потеряли несколько сотен миллионов 
долларов США. Текущий курс обмена на бат составляет всего 25:1, и 
заработанных ими денег недостаточно, чтобы покрыть потери. К счастью, 
цены на акции в Таиланде медленно падают, и если они активируют свои 
фьючерсные контракты, то смогут вернуть большую часть своих потерь.
"Мы
 должны подождать, пока Сорос и его люди свяжутся с нами. Тайский бат 
внезапно обесценится только тогда, когда мы оба одновременно сбросим 
валюту". Фэн Юй был очень спокоен. Торговля на рынке Форекс очень сложна
 и не так проста, как думал Кириленко.
"Тогда почему вы начали 
шортить малазийский ринггит?" Кириленко не понимает, почему Фэн Юй так 
поступил. Они даже не успели обрушить валюту одной страны, как Фэн Юй 
начинает шортить валюту другой страны? Хватит ли у них средств, чтобы 
справиться с этим?
"Вы не должны знать, что Малайзия - крупнейший 
торговый партнер Таиланда, и у обеих стран сложные и большие долги. 
Когда экономика Таиланда сильно пострадает, экономика Малайзии тоже 
пострадает".
Почему этот кризис известен как Азиатский финансовый 
кризис? Потому что экономики стран Юго-Восточной Азии взаимосвязаны. Они
 зависят от торговли между странами, образуя тесные связи.
Когда пострадает одна из стран, пострадают и остальные, и будет легче атаковать экономику остальных стран региона".
Кириленко
 кивнул. В эти несколько дней он видел, что они теряют деньги каждый 
день. Если бы не контракты Будущего, способные возместить потери, он бы 
отказался от участия в этой операции. Без Фэн Юя Кириленко никогда не 
нападет на экономику Таиланда, даже по приглашению Сороса.
Насколько
 богат Таиланд? Реальный ВВП на душу населения составляет более 3 000 
долларов США и в несколько раз превосходит Китай. Это почти эквивалентно
 развитой стране.
Но самое странное, что средний долг на человека в
 Таиланде составляет более 1 500 долларов США. Это означает, что общий 
долг Таиланда составляет более 50%.
Экономическое развитие 
Таиланда в значительной степени зависит от иностранных инвесторов и их 
экспорта. Экспорт составляет около 42% ВВП страны, и это очень высокая 
доля.
Такая доля характерна для многих прибрежных стран 
Юго-Восточной Азии, поскольку морская торговля является основным видом 
торгового транспорта.
Во-вторых, сектор недвижимости в Таиланде 
очень популярен, и это еще одна основная отрасль Таиланда. Иностранные 
инвесторы составляют значительную часть индустрии недвижимости Таиланда.
 Роскошные отели, курорты, офисные здания, поля для гольфа и т.д. 
строились в большом количестве.
Только в одном Бангкоке есть два 
международных выставочных центра и еще четыре находятся в стадии 
строительства. В больницах было в три раза больше коек, чем требовалось.
 Спекуляция недвижимостью стала коротким путем к богатству.
Но на 
рынке недвижимости Таиланда есть скрытая опасность. Более 20% 
недвижимости пустовало. Здания и дома были построены для спекулянтов.
То,
 что происходило в Таиланде, очень похоже на США в конце 1980-х годов и 
Японию. Использование недвижимости и экспорта в качестве основных 
отраслей промышленности создаст ложное ощущение процветания Таиланда, а 
заодно и пузырь на рынке жилья.
Когда американская недвижимость 
рухнула, они переложили кризис на Японию. После этого США использовали 
свои передовые технологии, чтобы быстро выйти из кризиса. Их рынок 
недвижимости также восстановился, но японская индустрия недвижимости все
 еще находится в плохой ситуации. Умные японские бизнесмены придумали 
хорошее решение - воссоздать жилищный пузырь в остальных странах 
Юго-Восточной Азии и заработать на этом.
На этот раз японские 
бизнесмены умнее. Они быстро уйдут с рынка, когда цены на недвижимость 
достигнут пика, и предоставят правительствам стран разбираться с 
беспорядком. Таким образом, они заработают деньги, повлияют на экономику
 стран и сохранят позицию Японии как самой мощной экономики в Азии.
Таиланд
 использовал свободную рыночную экономику. Чтобы развиваться быстрее, 
они отменили налоги на торговлю облигациями, снизили налоги на акции 
компаний и даже оказали финансовую поддержку компаниям с облигациями.
Снятие
 ограничений на проценты и использование процентов для стимулирования 
рынка позволит увеличить рост страны за короткий период. Таиланд также 
открыл валютную биржу, разрешив иностранным спекулянтам торговать на 
сумму до 500 000 долларов США. Это привело к тому, что правительство 
Таиланда имело низкие валютные резервы.
Возможно, Таиланд увидел 
преимущества процветающего финансового рынка в других странах, и они 
наложили меньшие ограничения на свои финансовые институты. Было 
разрешено создавать оффшорные торговые компании, а 50 банкам Таиланда, 
включая 35 зарубежных банков, было разрешено принимать сбережения и 
выдавать кредиты иностранцам.
Именно по этой причине Сорос, Фенг Ю и другие могли легко получать кредиты в батах.
Конечно,
 есть еще один важный момент. Таиланд разрешил нерезидентам открывать 
счета в коммерческих банках Таиланда и позволил им свободно размещать 
депозиты, получать кредиты и обменивать валюту. Экономика Таиланда 
свободна.
Проведение такой политики позволит привлечь в страну 
большой объем зарубежных средств, и экономика страны будет развиваться 
быстрее. Но это также приведет к падению Таиланда в условиях финансового
 кризиса.
В Таиланде нет жесткого регулирования финансового 
сектора, и отсутствует контроль со стороны властей. Облигации и акции 
страны были открыты для внешнего рынка, что позволило международным 
спекулянтам нарушить финансовую систему Таиланда.
Также не 
существует никаких ограничений на зарубежные инвестиции, и правительство
 Таиланда даже приветствует иностранных инвесторов, так как считает, что
 это будет полезно для их экономики.
Компании могут легко получать
 кредиты, и долг страны нарастал как снежный ком. Процент 
государственного долга превысил более 50% от ВВП страны, и это огромная 
проблема. На первый взгляд, компании в Таиланде развивались хорошо, но 
никто не учитывал, что после добавления долгов все компании приносили 
убытки!
Самым крупным кредитором Таиланда является Япония. Япония 
создала наибольшее количество банков в странах Юго-Восточной Азии по 
сравнению с другими странами. Они выдали огромное количество кредитов, а
 их инвестиции в Таиланд составляют более 1 миллиарда долларов США.
Даже
 если Сорос не присоединит Таиланд, экономика Таиланда не продержится и 
после 2000 года. Когда Япония уйдет с имущественного и финансового рынка
 Таиланда, экономика Таиланда также рухнет.

    
  





  


  

    
      Страна похожа на компанию. Когда у страны ограниченное количество 
продукции, легко получить убытки, когда в экономике не все в порядке. 
Правительству приходится вливать средства в экономику, чтобы 
компенсировать потери.
Этот метод не является неправильным, но 
есть два решающих фактора. Во-первых, может ли вливаемый фонд быть 
устойчивым? Во-вторых, вливание средств в экономику должно повысить 
экспортные возможности страны и снизить будущие потери.
Но 
правительство Таиланда может добиться только первого пункта. Они смогли 
получить инвестиции из Японии, но их экспорт снизился.
Основной 
экспортируемой продукцией Таиланда является электроника. Большинство 
электронных компонентов, импортируемых Китаем, были произведены в 
Таиланде и других странах Юго-Восточной Азии.
Но с начала прошлого
 года мировой спрос на электронную продукцию значительно снизился. 
Экспорт электроники в Таиланде не мог сохраниться даже при росте 
торговли с Китаем. Торговля Таиланда упала с 8,2% до 3%.
Это означает, что экспорт Таиланда может показаться хорошим, но он приносит убытки.
Кроме
 того, большинство электронных заводов в Таиланде были созданы японскими
 компаниями. Стоимость рабочей силы и земли в Таиланде очень дешевая, и 
это создает ложное впечатление, что Таиланд - страна мирового класса по 
производству электронных компонентов. Но все эти заводы являются 
субподрядчиками японских электронных компаний.
Даже при таких 
высоких инвестициях правительство Таиланда все равно ежегодно несет 
убытки. ВВП может быть высоким, но страна не зарабатывает денег. Большую
 часть денег забирают иностранные инвесторы, особенно японские компании.
Sony,
 Panasonic, AIWA и даже компания "Шестое чувство" имеют заводы в 
Таиланде. Не только стоимость создания фабрики низкая, но и 
эксплуатационные расходы тоже мизерные, а правительство еще и предлагает
 привлекательные субсидии.
С увеличением числа заводов возрастет спрос на рабочую силу, и зарплата работников увеличится.
За последние десять лет зарплата рабочих в Таиланде выросла более чем в
 десять раз. Когда зарплата рабочих увеличится, компании, которым 
требуется огромная рабочая сила, потеряют свою конкурентоспособность.
Обувь,
 одежда и т.д. раньше были основными экспортными товарами Таиланда. Но 
поскольку большинство этих фабрик закрылось, экспорт также снизился.
Эта информация и данные были собраны людьми Фэн Юя, и Фэн Юй понял, почему финансовая система Таиланда может рухнуть так быстро.
Правительство
 Таиланда работает в убыток, а средний долг на человека составляет более
 1 500 долларов США. Но тайцы по-прежнему тратят свои деньги с размахом.
 В Таиланд ввозятся европейские духи, дорогое вино, автомобили, часы и 
т.д.
Таиланд, будучи третьим в мире импортером Mercedes Benz, 
показал, как тайцы тратят свои деньги. Фу Гуанчжэн думал о продаже 
автомобилей Songjiang Motors в Таиланд, но дилеры в Таиланде не были 
заинтересованы. Только люксовые бренды могут хорошо продаваться в 
Таиланде. Средний сегмент занимают японские бренды.
Тайцы довольны
 своей жизнью и считают, что их страна быстро развивается. Они даже 
смотрят на Китай свысока, потому что их средний доход выше, чем у 
китайцев.
После того как тайцы стали богатыми, они начали тратить 
деньги на предметы роскоши, а также инвестировать в фондовый рынок. 
Большинство людей в Таиланде вкладывают деньги в акции. Независимо от 
учителей, рабочих, водителей и даже домохозяек, работающих полный 
рабочий день, они начинают покупать акции. Фондовый рынок растет, и все 
думали, что смогут заработать большие деньги, если выйдут на фондовый 
рынок.
Вклады в банках стали меньше, и все снимали свои 
сбережения, чтобы вложить их в фондовый рынок. Люди даже брали кредиты 
на покупку акций, так как считали, что доход от фондового рынка больше, 
чем процентные ставки.
Финансовые институты Таиланда также 
получали кредиты в больших объемах от банков. Сумма, которую они вложили
 в фондовый рынок, была настолько значительной, что они могли 
манипулировать акциями, получая от этого прибыль.
Банки выдавали 
все больше и больше кредитов, а люди вкладывали в банки все меньше и 
меньше. В результате банки могли только повышать процентные ставки по 
кредитам. Но, несмотря на повышение процентных ставок, это не остановило
 людей от получения кредитов. Годовой процент в 17%? Неважно! Я получу 
этот кредит!
Доходы от инвестирования в недвижимость и акции могут
 покрыть проценты в течение нескольких месяцев! Это уже не 
инвестирование. Это стало спекуляцией!
Процентные ставки по 
кредитам выросли, и некоторые компании не могли позволить себе 
выплачивать проценты. В результате пострадали их производства, и они не 
могли экспортировать свою продукцию за рубеж, что привело к снижению 
общего объема экспорта Таиланда.
Когда другие страны становятся 
богатыми, они инвестируют в основные структуры своей страны, например, в
 образование. Но процветание Таиланда только на поверхности. 
Правительство каждый год терпит убытки, и у него нет денег на 
образование.
Система образования и технологии в Таиланде намного 
ниже, чем в других странах Юго-Восточной Азии. Таиланд находится на 
последнем месте в Азии.
Без технологий и надежной системы 
образования в стране не будет инженеров. Критически важные 
высокотехнологичные отрасли в Таиланде не могут быть развиты. Ни одна 
страна не может стать доминирующей, если у нее нет передовых технологий.
 Вот почему экономика Таиланда может идти хорошо, но страна никогда не 
будет стабильной.
Проще говоря. Таиланд ни здесь, ни там. У них 
нет высокотехнологичных отраслей, а их традиционные отрасли теряют 
конкурентоспособность. Это неизбежно приведет их экономику к краху.
Правительство Таиланда не знает об этих проблемах?
Конечно,
 нет. Правительство Таиланда знает об этих проблемах, но у него нет 
решения. Их экспорт ухудшается, а тайский бат обесценивается. Если 
тайский бат обесценится, потери Таиланда будут еще больше.
У 
правительства Таиланда нет другого выбора, кроме как вмешаться в 
ситуацию на своем финансовом рынке. Они должны стабилизировать свою 
валюту.
Однако, когда правительство страны вмешивается в работу 
ее финансового рынка, это означает, что финансовый рынок страны 
испытывает серьезные проблемы. Экономика страны может рухнуть.
Сорос
 и его банда также заметили это. Им еще не хватало доводить дело до 
конца, и правительство Таиланда вмешалось в ситуацию. Если они атакуют 
финансовый рынок Таиланда всей своей мощью, сможет ли правительство 
Таиланда остановить их?
У банков Таиланда нет денег, чтобы помочь экономике, так как у них слишком много плохих долгов.
Большая
 часть этих плохих долгов выдана сотрудниками банка своим друзьям и 
родственникам. Все эти банковские работники считают, что инвестируя в 
акции и недвижимость на деньги от кредитов, можно получить высокую 
прибыль.
Даже простые люди на улицах делают это, чтобы заработать 
деньги. Как сотрудники могли подвести своих друзей и родственников? 
Разве им нечего закладывать? Неважно. На рынке сейчас все хорошо, как 
они могут не выплатить кредит?
Семья из трех человек должна была 
выплачивать ипотеку за 2 дома? В любом случае, эти дома не для того, 
чтобы в них жить. Это инвестиции, и через 1 или 2 года они смогут 
продать их с прибылью.
Другая важная причина заключается в том, 
что тайский бат переоценен. Если бы не фиксированный обменный курс, 
тайский бат давно бы обесценился.
Несколько причин привели к 
финансовому кризису в Таиланде. Даже если бы Сорос и его банда не напали
 на Таиланд, этот финансовый кризис также произошел бы. Но после того, 
как Сорос и Фэн Юй напали на финансовый рынок Таиланда, они приведут к 
этому кризису!

    
  





  


  

    
      "Приготовьтесь все. Мы начнем сегодня!" Фэн Юй хлопнул в ладоши, привлекая внимание всех брокеров.
Все
 брокеры были взволнованы. Они знали, что настало время для полноценной 
атаки. Хотя они и раньше сбрасывали тайские баты, сумма была 
незначительной. Фэн Юй и Сорос надеялись, что другая сторона потеряет 
больше денег и получит большую прибыль.
Но вчера Сорос позвонил 
Фэн Юю, и они обсудили все по телефону. Они договорились о создании 
портфеля краткосрочных и долгосрочных фьючерсных контрактов и сбросе 
тайских батов в больших количествах. Они решили обрушить тайский бат 
одним махом!
Прежде чем они начали, Фэн Юй получил фьючерсные контракты на тайский бат на сумму 1 миллиард долларов США.
Фэн
 Юй продолжал занимать деньги и сбрасывать акции на фондовом рынке 
Таиланда, пытаясь нарушить финансовый рынок Таиланда. Хотя Фэн Юй несет 
огромные убытки, по мере падения индекса фондового рынка он зарабатывал 
на шортинге акций.
Фьючерсы на фондовый индекс - это то же самое, 
что и товарные фьючерсы, где требуется только 10%-ный депозит. Некоторые
 финансовые институты принимают даже 5%-ные депозиты.
С таким кредитным плечом доходы Фэн Юя будут значительными, если он выиграет. Но его риск также очень высок.
В
 Таиланде есть 15 местных банков и оффшорных финансовых институтов, и 
Фэн Юй начинает организовывать своих людей, чтобы получить от них 
крупные кредиты в батах. Краткосрочные и долгосрочные фьючерсные 
контракты Фэн Юй заключает через зарубежные банки.
Рынок Forex 
похож на фондовый рынок. Если продавцов больше, чем покупателей, цена 
падает. Фэн Юй и Сорос начинают сбрасывать тайские баты одновременно, и 
цена бата начинает падать.
Кириленко взволнованно посмотрел на монитор. "Фэн, мы зарабатываем деньги, когда стоимость батов падает?".
"Конечно.
 Но текущая сумма - это ничто. Мы начали формировать наш портфель, когда
 курс был 24:1, а сейчас он всего 25,3:1. Эта сумма слишком мала".
"Разве мы не использовали кредитное плечо?".
"Да. Мы можем заработать 1,3 бата на каждый 1 доллар США.
Даже при 10-кратном кредитном плече наша прибыль составляет всего 13 
батов. Наша прибыль составляет всего около 50%. Вы знаете, сколько 
убытков мы понесли, когда сбрасывали тайский бат?".
"Это значит, что тайский бат должен продолжать падать, чтобы мы могли заработать?"
"Да.
 Не беспокойтесь. По моим оценкам, послезавтра тайский бат упадет до 
27:1. Мы остановимся, когда он достигнет этой отметки". Фэн Юй 
улыбнулся.
"Остановимся? Почему мы должны остановиться? Разве мы 
не должны продолжать сбрасывать тайский бат и заставлять его падать 
дальше? Как мы будем зарабатывать деньги, если тайский бат перестанет 
обесцениваться?"
"Вы думаете, что правительство Таиланда глупое? Они обязательно вмешаются, иначе в Таиланде начнется супер-инфляция.
Сейчас
 в Таиланде уже есть признаки инфляции, и правительство Таиланда приняло
 некоторые меры, чтобы остановить ее. Правительство выпустило 10 
миллиардов облигаций Thai Bhai, надеясь поддержать свой финансовый 
рынок. Резервы под недвижимость также были увеличены со 100% до 120%. 
Финансовые учреждения также подготовили 5 миллиардов батов в качестве 
резервов.
Это означает, что в обращении будет находиться больше 
тайских батов, и предложение превысит спрос. Когда страна вбрасывает на 
рынок большое количество своей валюты, это вызовет инфляцию.
"Как правительство собирается вмешиваться?" спросил Кириленко.
"Они
 сделают все наоборот. Цены вырастут, когда они начнут покупать. У 
тайского правительства все еще есть большой объем валютных резервов. В 
прошлом месяце они уже делали это один раз. По результатам нашего 
анализа, правительство Таиланда использовало 2 миллиарда долларов из 
резервного фонда для вмешательства в обменные курсы".
"Хорошо. 
Трудно объяснить вам, как работает вся эта операция. Некоторые жаргонные
 выражения трудно объяснить на русском языке. Гуанвэй, привези брата Ки 
повеселиться в Макао. Помни, не играй слишком много".
Фу Гуанвэй 
хотел привезти Фэн Юя в Макао, чтобы тот повеселился. В Гонконге многие 
люди любят ездить в Макао на короткие каникулы. Иногда гонконгцы 
проводят свои выходные в Макао.
В Макао много красивых женщин со 
всего мира, и он больше всего подходит для таких людей, как Кириленко. 
"Вы не едете? Разве у вас нет людей, чтобы проконтролировать операцию 
здесь?" спросил Кириленко.
"Если я не буду следить за рынком, они 
будут знать, когда остановиться. Когда правительство Таиланда вмешается,
 Сорос, несомненно, уйдет, оставив нас противостоять правительству 
Таиланда в качестве главной силы".
Фэн Юй четко знал, что в его 
прошлой жизни правительство Таиланда и правительство Малайзии 
объединились против Сороса, в результате чего Сорос понес убытки в 
размере более 300 миллионов долларов США. Он даже не смог возместить 
свои потери за счет фьючерсных контрактов.
В этой жизни, хотя 
многое изменилось, например, участие Фэн Юя и Кириленко, Фэн Юй все еще 
надеется, что произойдет то же самое. Он хочет увидеть, сколько денег 
подготовил Сорос, чтобы оценить силу Сороса и его банды!
Теперь 
Сорос ждет, что Фэн Юй сбросит больше тайских батов, а Фэн Юй ждет, что 
Сорос сделает то же самое. Чем больше они сбросят, тем больше потерь они
 понесут на данный момент. Но в конце концов они оба заработают деньги.
Фэн
 Юй играет в азартную игру. Он ставит свои деньги на то, что Сорос не 
будет сдерживаться. В конце концов, не все деньги Сороса принадлежат 
только ему. Часть из них принадлежит инвесторам. Даже если Сорос сможет 
удержаться, его инвесторы могут оказаться не такими терпеливыми.
Не каждый инвестор похож на Кириленко, который безоговорочно доверял Фэн Юю.
Хотя Кириленко каждый день приходит в офис и спрашивает о ситуации, он никогда не возражает против того, что сделал Фэн Юй.
Это потому, что Кириленко доверял Фэн Юю.
"Хорошо!
 Все вы можете отчитаться после того, как закончите записывать свои 
ежедневные сделки. Помните, каждый из вас должен прислать мне по 
электронной почте свой анализ рынка".
Фэн Юй потянулся. Давно он так долго не сидел перед монитором. Хотя это и утомительно, он все еще очень взволнован.
Фэн Юй редко испытывал такое волнение. Годовой доход в 1 миллиард или 800 миллионов долларов США - обычное дело для Фэн Юя.
Только его акции Microsoft и Yahoo могут принести такую сумму, если он их продаст.
Но
 на этот раз у Фэн Юя есть возможность узнать, как работает Сорос и 
Квантовый фонд. Для Фэн Юя это также возможность заработать деньги.
Последствия того, что они сбрасывали тайские баты в больших количествах, сегодня лишь немного снизили их стоимость.
На
 следующий день Фэн Юй увидел карту Сороса. Он заставил своих людей 
распространить слухи о банкротстве тайского правительства по всему миру.
 У тайского правительства много внешних долгов, срок погашения которых 
почти наступил, а бат обесценивается. Он призвал всех обменять тайские 
баты на доллары США.
Этот слух быстро распространился по Таиланду,
 и курс бата снова начал падать. На этот раз стоимость бата упала 
больше, чем раньше, и превысила лимит Центрального банка Таиланда. На 
рынке начинается паника!

    
  





  


  

    
      В офисе множество людей ходило взад и вперед. Некоторые из них громко
 разговаривали, обмениваясь информацией, а Фэн Юй сидел перед своим 
компьютером, держа перед собой стопку документов.
Внутри шумного 
офиса есть еще один человек, который не двигается с места. Это 
Кириленко. Он серьезно читает журнал. Да. Это самый популярный 
порножурнал Гонконга. Этот экземпляр - специальный юбилейный выпуск, 
подаренный ему Фу Гуанвэем.
Внезапно Фэн Юй получил электронное письмо. Он открыл его и начал читать.
Иностранные
 банки Таиланда также начинают сбрасывать тайский бат за доллары США. 
Это будет значительным ударом для правительства Таиланда.
В это 
время Сорос и его банда продолжали сбрасывать тайские баты в больших 
количествах. По праву, Фэн Юй должен делать то же самое, и это приведет к
 дальнейшему снижению стоимости бата.
Но Фэн Юй ничего не делает. Он ведет себя так, как будто не участвует в этой операции.
Теперь
 только Сорос и его люди продавали тайские баты, и, к счастью для них, 
некоторые компании в Таиланде запаниковали. Компании также последовали 
этой тенденции и начали сбрасывать свои тайские баты в обмен на доллары 
США. Финансовый рынок Таиланда начал рушиться.
Цены на акции 
продолжали падать, а обесценивание бата становилось все быстрее. Хотя 
стоимость бата не упала до такой степени, чтобы прекратить торговлю, она
 все еще неуклонно падает.
"Босс, мы не собираемся продолжать продавать тайские баты?" спросил Хэ Чжаоцзи.
Фэн
 Юй откинулся на спинку стула и покачал пальцем. "Приготовьтесь. Когда 
курс бата по отношению к доллару США достигнет 27:1, мы аннулируем часть
 наших фьючерсных контрактов".
"Если мы закроем наши фьючерсные контракты сейчас, то мы не получим много прибыли".
"Если цена бата вырастет, мы можем потерять все наши деньги. Сколько убытков мы уже понесли? Более 200 миллионов?"
Даже
 если фьючерсные контракты с короткой позицией, Фэн Юй и Кириленко все 
равно понесут огромные убытки. Их потери увеличатся, если они продолжат 
сбрасывать тайский бат сейчас.
Если Фэн Юй закроет часть своих 
фьючерсных контрактов, он сможет создать значительный портфель 
фьючерсных контрактов с короткой позицией, когда стоимость тайского бата
 восстановится. Он может даже временно закрыть все свои фьючерсные 
контракты, но в данный момент он не может принять такое решение.
"Хорошо,
 босс. Я понимаю". Хэ Чжаоцзи отправился сообщить другим брокерам, чтобы
 они следили за курсом тайского бата. Как только курс достигнет 27:1, 
они аннулируют контракты.
......
"Миллер, насколько упал бат?" Сорос держал сигару в правой руке и чашку кофе в другой.
"Он достиг 26,7:1". ответил Друкен Миллер.
"Что?
 Он упал так незначительно?" Сорос нахмурился. Что-то не так. Его 
Quantum Fund сбросил большое количество тайских батов, и Фэн Юй также 
занял значительную сумму батов. Если бы они сбрасывали баты вместе, то 
сейчас курсы должны были бы составлять более 27:1.
Может быть, слухи еще не дошли до банков и компаний в Таиланде? Они до сих пор не перешли в режим панических продаж?
У
 Сороса также есть люди в банках Таиланда. Именно они начинают 
сбрасывать тайские баты и скупать доллары США. Поскольку банки делают 
это, многие люди поверят фальшивым новостям Сороса.
Теперь 
предложение тайских батов растет, а спрос на доллары США увеличивается. 
На рынок выпускается большое количество тайских батов, и они начинают 
обесцениваться.
Но этого недостаточно. Сорос ожидал, что тайский 
бат обесценится более чем до 35:1. Он будет продолжать сбрасывать 
тайский бат, пока не достигнет такого обменного курса.
Но очень 
жаль, что у Сороса нет достаточных средств в Таиланде. Он использовал 
значительную часть своих средств для создания массивных портфелей 
контрактов на Forex на Филиппинах, в Индонезии, Малайзии, Сингапуре.
Сорос
 знает, что экономики этих стран взаимосвязаны, и как только финансовая 
система Таиланда рухнет, наступит хаос. Это вызовет цепную реакцию, и 
финансовые рынки этих стран начнут рушиться!
В это время Сорос и 
его люди также наращивают свои портфели в Тайване, Гонконге, Южной Корее
 и других странах региона. У них огромный аппетит, и раз уж они начали 
действовать, они должны максимизировать свои доходы.
Вы сказали, 
что Сорос обещал Фэн Юю не нападать на Гонконг? Он только пообещал Фэн 
Юю, что Quantum Fund не будет нападать на Гонконг. Сорос все еще 
контролирует другие хедж-фонды.
"Босс, есть еще одна вещь, о 
которой я должен сообщить. Фэн Юй не стал продолжать сбрасывать тайские 
баты. Вместо этого он закрыл часть своих фьючерсных контрактов с 
короткой позицией, чтобы остановить убытки".
Сорос был шокирован. 
Почему он отменяет фьючерсные контракты в это время? Почему Фэн Юй 
закрывает свои контракты так рано? Если он остановится в это время, он 
не окупит свои потери и даже может понести еще большие убытки. О чем он 
думает?
"Вы выяснили, сколько он закрыл?" спросил Сорос.
"По нашим оценкам, он должен был закрыть более половины своих фьючерсных контрактов с короткой позицией!".
Больше
 половины? Фэн Юй собирается выйти из игры? Невозможно. Он уже 
разговаривал с Фэн Юем раньше. Фэн Юй очень уверен, что они выиграют эту
 битву. Если он отступит сейчас, то не сможет восстановить понесенные 
потери. Даже если ему удастся возместить потери, последние два месяца 
пройдут впустую!
Сорос немедленно позвонил Фэн Юю. Ему нужно 
знать, о чем думает Фэн Юй. Если Фэн Юй собирается выйти из игры, он 
должен сначала хотя бы уведомить Сороса! Фэн Юй поступил неправильно!
Но Фэн Юй отключил телефон!
Сорос позвонил снова. Телефон все еще выключен!
Что
 происходит? Почему телефон Фэн Юя выключен? Разве они не договорились 
держать свои линии открытыми? Сорос позвонил в офис по номеру, 
указанному Фэн Юем, и ему ответили, что Фэн Юя нет на месте.
Сорос
 задумался на некоторое время. Он все еще помнил номер мобильного 
телефона Кириленко в Гонконге. Найдя номер, он позвонил. На этот раз 
линия дозвонилась.
......
"Фэн, мне звонит Сорос". Кириленко посмотрел на свой телефон на столе.
Он не знает, стоит ли ему отвечать.
"Брат Ки, ты уже пьян. Помни, что бы он ни сказал, просто соглашайся". сказал Фэн Юй.
А? Должен ли я соглашаться с ним? А если он потом будет меня допрашивать?"
"Разве я не сказал, что ты пьян? Ты забудешь, что он тебе сказал, когда протрезвеешь". ответил Фэн Юй.
Кириленко: "......"
"Алло? Это господин Кириленко? Я переводчик господина Сороса".
"А?
 Это я. Что такое? Он хочет выпить со мной?". Кириленко притворяется 
пьяным и бормочет в трубку. Переводчик, находящийся на другой линии, 
даже не знает, как перевести.
"Господин Кириленко, господин Сорос 
спрашивает, можете ли вы связаться с господином Фенгом? Вы можете 
попросить мистера Фенга позвонить мистеру Соросу прямо сейчас?".
"Хорошо. Я позвоню ему сейчас".
Прежде
 чем переводчик смог продолжить, он понял, что собеседник повесил 
трубку! Переводчик смог только сказать Соросу, что Кириленко, кажется, 
пьян.
Сорос в ярости. Что происходит? Они, должно быть, делают это
 специально! Этим людям нельзя доверять. Мы договорились работать 
вместе, а вы так внезапно уходите. А как же мы?!
Сорос мог только 
надеяться, что это случайность, и Фэн Юй немедленно позвонит ему. Но 
пока рынок не закрылся, он так и не получил звонка от Фэн Юя. Он 
попытался позвонить еще раз, но телефон Фэн Юя по-прежнему выключен. 
Телефон Кириленко тоже выключен.
"Фэн, неужели мы так рано рассоримся с Соросом?". Кириленко слегка обеспокоен.
"Все
 нормально. Я просто найду предлог, и все будет в порядке". 
непринужденно ответил Фэн Юй. В этот критический момент, пока он не 
рассорится с Соросом, Сорос не посмеет ничего с ним сделать!

    
  





  


  

    
      "Босс, ставки упали до 27:1. Мы закрываем наш фьючерсный контракт?" спросил Хэ Чжаоцзи.
"Отмените все наши фьючерсные контракты! Не держите ничего!"
Хотя
 Хэ Чжаоцзи был шокирован решением Фэн Юя, он немедленно отдал приказ 
остальным закрыть все фьючерсные контракты с короткой позицией. Они 
купили фьючерсные контракты по соотношению 24:1. С их кредитным плечом 
их доходность удвоилась.
Они могли получить фьючерсный контракт с 
короткой позицией на сумму 10 миллиардов долларов США, имея всего 1 
миллиард долларов США, и их доход от этого контракта составил более 1 
миллиарда долларов США.
Конечно, они теряли деньги от сброса 
тайского бата и акций. Деньги, которые они привлекли, в основном 
получены в виде кредитов, и ежемесячные проценты составляют немаленькую 
сумму.
......
Сейчас Кириленко учится у Фу Гуанвэя чему-то 
новому. Маджонгу. Когда его подчиненный подошел, чтобы сообщить ему 
последние новости, он обрадовался и столкнул плитки вниз. "Я выиграл!"
Фу
 Гуанвэй огляделся. "Брат Ки, твоя рука не является выигрышной. У тебя 
три набора тройных плиток и одна плитка. Это считается фальшивой 
победой, и ты должен заплатить нам за удвоение".
"Я заплачу. Сколько?" спросил Кириленко.
Половина
 фьючерсных контрактов на короткую позицию была отменена, а все 
фьючерсные контракты на Forex были закрыты. На этот раз он заработал 
почти 1 миллиард долларов США, и он не против проиграть эту игру в 
маджонг.
"Брат Ки, что случилось? Почему ты так счастлив?" спросил Фу Гуанвэй.
"Ничего. Пойдем пить в полдень. Я угощу!" Кириленко был вне себя от радости.
Фэн
 Юй был впечатлен Фу Гуанвэем. Между ними существует языковой барьер, и 
Кириленко невозможно понять его ломаный китайский. Но Фу Гуанвэй и 
Кириленко все равно стали близкими друзьями и даже могут научить 
последнего играть в маджонг.
......
"Босс, эта сторона не 
только отменила фьючерсные контракты на акции. Они даже отменили все 
свои фьючерсные контракты на Forex!" Друкен Миллер вошел в офис Сороса.
"Что?
Они отменили свои фьючерсные контракты на Forex?!" Сорос был шокирован.
 Почему Фэн Юй так поступает? Он собирается выйти из игры?
Сорос ждал звонка Фэн Юя вчера вечером. Но спустя более 10 часов Фэн Юй так и не позвонил.
Даже
 если вчера в телефоне Фэн Юя разрядилась батарея, сейчас его телефон 
должен быть полностью заряжен. Даже если его телефон не заряжен, он 
также может использовать чей-то телефон для звонка.
Может ли быть так, что Кириленко не передал сообщение Фэн Юю, или с ним что-то случилось?
Нет. Я должен позвонить Фэн Юю сейчас и спросить, что он делает.
"Босс,
 кто-то создает портфель фьючерсов на Forex в Малайзии, Сингапуре и 
многих других странах". Кто-то пришел в офис, чтобы сообщить Соросу.
А?
 Значит ли это, что Фэн Юй не выходит из этих операций? Если нет, то 
почему он будет создавать портфели в других странах? Но Фэн Юй продал 
все свои тайские баты.
Подождите. Неужели Фэн Юй думает получить выгоду, следуя за нами?
Мы
 сбрасываем валюты Юго-Восточной Азии в больших количествах, чтобы 
подавить обменные курсы. Цена, которую мы заплатили, значительна. Этот 
Фэн Юй собирается сбросить небольшое количество валюты, чтобы 
минимизировать свои потери, а после того, как нам удастся снизить 
обменные курсы, он будет получать прибыль оттуда?! В конце концов, его 
прибыль может оказаться больше, чем у нас!
Все мы договорились работать вместе, и то, что ты сделал, неправильно!
Это
 как если бы мы оба собирались ловить рыбу вместе. В итоге я купил 
наживку, лодку и потратил силы на греблю, а ты просто закинул большую 
сеть и поймал всю рыбу для себя!
После того как все фьючерсные контракты были закрыты, у Фэн Юя зазвонил телефон, когда он расслаблялся с чашкой чая.
О, это звонит Сорос. Фэн Юй знал, почему Сорос звонит, даже не отвечая на звонок. Но он придумал оправдание.
"Привет, Джордж. Ты уже поел?"
Сорос: "......" Неужели все китайцы приветствуют друг друга, спрашивая, ели ли они?!
"Фенг, я думаю, ты должен знать причину, по которой я тебе звоню.
Я звонил вам вчера, но люди в вашем офисе сказали, что вас нет и ваш 
телефон выключен. Я попросил господина Кириленко связаться с вами, но 
почему вы мне не звоните?". Тон Сороса был раздраженным.
"А... Мой
 телефон разрядился вчера, и я не взял с собой запасной аккумулятор". 
Кириленко сказал мне позже, но уже слишком поздно звонить вам". Фэн Юй 
был полон оправданий.
Сорос знал, что Фэн Юй говорит неправду. 
Слишком поздно, чтобы позвонить мне? Это не шутка, и я отвечу на ваш 
звонок, даже если это будет после полуночи! Это дело касается более чем 
нескольких миллиардов долларов США!
Даже если вчера было слишком 
поздно, почему вы не позвонили мне сегодня утром? Соросу даже не нужно 
было расспрашивать Фэн Юя, он догадался о его ответе. 'Был слишком занят
 и забыл об этом'.
Занят? Занят тем, что заставил своих людей отменить все фьючерсные контракты?
"Фэн, почему ты отменил все свои акции и фьючерсные контракты на Forex?" прямо спросил Сорос.
"Я
 столкнулся с некоторыми проблемами и нуждался в деньгах. Вы должны 
знать, что у меня еще много других бизнесов. Я не такой, как вы, где вы 
занимаетесь только инвестициями".
"С какими проблемами вы 
столкнулись, чтобы позволить себе аннулировать все ваши фьючерсные 
контракты?" Сорос подавил свой гнев и спросил.
Это была ложь. Даже
 если вам нужны деньги, разве вам обязательно закрывать все свои 
фьючерсные контракты? Физический бизнес и финансовые инвестиции - это 
разные вещи. Один миллиард долларов США может быть ничем в финансовых 
инвестициях, но физический бизнес в 1 миллиард долларов США будет 
мега-компанией в любой стране!
"Все мои контракты? Кто вам это сказал? Я закрыл лишь малую часть из них". Фэн Юй притворился невеждой.
А?!
 Только небольшую часть? Значит ли это, что наша информация неверна? Это
 не должно быть так. Кроме Фэн Юя и Кириленко, кто еще будет иметь дело с
 такой значительной суммой?
Подождите. Фэн Юй сказал, что закрыл 
только небольшую часть. А как же фонд Кириленко, которым управляет Фэн 
Юй? Кроме того, Фэн Юй сказал, что закрыл только небольшую часть своих 
контрактов. Он должен был закрыть все до окончания сегодняшних торгов!
Этот Фэн Юй играет словами!
Сорос в ярости и почувствовал, что Фэн Юй его подводит.
"Фэн,
 ты ведь закрыл все фьючерсные контракты Кириленко? Фэн, мы же 
договорились о сотрудничестве. Как мы будем работать вместе в будущем с 
тем, что ты сделал?"
Фэн Юй поднял брови. Что теперь? Ты хочешь рассориться со мной?
"Ты
 все еще смеешь говорить о нашем соглашении?" Фэн Юй усмехнулся. "У нас 
было соглашение, что вы все не можете нападать на Гонконг. Но я узнал, 
что кто-то создал портфель контрактов будущего гонконгской валюты."
Если
 бы не профессор Лян, Фэн Юй так и остался бы в неведении. Фэн Юй думал,
 что Сорос и его люди будут действовать только после возвращения 
Гонконга. Но кто знает, что они начали готовиться уже сейчас!
Сорос
 думал, что никто не узнает о его действиях. Но когда рядом были 
Супермен Ли и Фу Жунци, ничто не могло ускользнуть от их глаз в 
Гонконге. Хотя Сорос разделил свой фонд, чтобы медленно формировать 
портфель, общая сумма может быть легко отслежена.
"Фэн, поверь мне. Это не я".
Не ты? Кто поверит в твою ложь?!
"Ах...
 Извините, у моего телефона снова села батарея!" Фэн Юй положил трубку. 
Он твердо верит, что Сорос снова свяжется с ним после поражения. Сорос 
не захочет, чтобы Фэн Юй вмешивался в его планы!

    
  





  


  

    
      "Брат Ки, я слышал, что ты научился играть в маджонг". Фэн Юй рассмеялся.
"Хахаха. Да. Китайская национальная игра очень увлекательна". Кириленко засмеялся.
Вчера
 Кириленко повезло, и он выиграл в маджонг. После аннулирования будущих 
контрактов он возместил свои убытки, понесенные проценты и даже получил 
небольшую прибыль.
"Вы хотите сыграть сегодня несколько раундов в 
маджонг?" У Фэн Юя наконец-то появилось свободное время, и он хотел 
немного расслабиться.
"Конечно. Но ты должен быть осторожен. 
Братья семьи Фу вчера вызвали моего Бога азартных игр!" Кириленко 
посмотрел на Фэн Юя. Его глаза были полны уверенности.
"Хахаха... Бог азартных игр? Я бы хотел поиграть с богом".
......
"Фенг, сколько у нас перерыв?" спросил Кириленко во время игры.
"Мы
 подождем, пока тайский бат вернется к 25:1, и снова войдем в рынок. 
Теперь мы будем наращивать наши фьючерсные контракты на короткие позиции
 на Forex в других странах. Почему вы спрашиваете? Вы заняты?"
"Да.
 Новое оборудование полностью установлено на наших электронных заводах, и
 мне нужно вернуться, чтобы проконтролировать его". Кириленко знал, что 
ничего не сможет здесь сделать, так как не разбирается в финансовой 
торговле.
Вместо того чтобы переживать и быть беспомощным здесь, 
Кириленко предпочитает заниматься другими делами в России. Чем раньше 
откроются их электронные заводы, тем раньше мобильные телефоны выйдут на
 рынок.
Фэн Юй сказал Кириленко, что новейшая модель мобильного 
телефона была успешно разработана. Осталось только начать производство и
 запустить его в продажу.
"Хорошо. Я обещаю, что после июля вы будете получать высокую прибыль каждый месяц".
"Хахаха...
 Тогда мне не нужно будет ничего делать до конца жизни, и я все равно не
 закончу тратить свои деньги?" Кириленко рассмеялся.
Фэн Юй подумал некоторое время и сказал. "Да.
Если ты сможешь продать все акции своих инвестиций, акции 
горнодобывающей компании, акции заводов, своей торговой компании и акции
 компании по производству программного обеспечения, ты сможешь провести 
остаток своей жизни, тратя деньги."
Даже если прибыль Кириленко во
 время этого финансового кризиса не так высока, как у Фэн Юя, но Фэн Юй 
может гарантировать, что в ближайший год прибыль Кириленко составит по 
крайней мере более 2 миллиардов долларов США. Если Кириленко продаст все
 свои активы, у него останется более 6 миллиардов долларов США. Даже 
если он ничего не будет делать и оставит все свои деньги в банках, 
годовые проценты от банков будут больше, чем многие люди заработают за 
всю свою жизнь. Этого хватит Кириленко на всю оставшуюся жизнь.
Даже
 если Кириленко начнет принимать наркотики, на имеющиеся у него деньги 
можно купить больше наркотиков, чем он сможет употребить.
Если Кириленко не пристрастится к азартным играм, он не закончит свои деньги.
Они болтали, играя в маджонг, и Фэн Юй стал переводчиком для Кириленко за столом.
На
 северо-востоке Китая есть поговорка. Тот, кто начал делать ставки, 
всегда проигрывает. После нескольких раундов Фэн Юй был единственным 
игроком, который проиграл.
Но Фэн Юй был по-прежнему весел. 
Деньги, которые он проиграл за столом для маджонга, были для него 
пустяком. Он просто хотел скоротать время, расслабиться и не быть таким 
серьезным, как его отец. Его отец относился к маджонгу серьезно, даже 
когда ставки составляли 1-2 юаня!
Вечером снова началась пьянка. 
На этот раз Фэн Юй не стал убегать. Он сопровождал брата Ки, чтобы 
выпить и напиться. Конечно, Кириленко по-прежнему пил гораздо больше, 
чем Фэн Юй.
......
"Центральный банк объявил, что некоторые компании Фонда будут ограничены в получении кредитов в батах".
"Правительство
 изымет 5 миллиардов долларов США из иностранного резерва для 
стабилизации тайского бата. Правительство Таиланда намерено позволить 
международным спекулянтам потерять все свои деньги!".
"Центральный банк ввел новые меры.
Ставки овернайт для оффшорных кредитов будут увеличены с 10% до 100%".
Фэн
 Юй читал новости о Таиланде в гонконгских СМИ, и на его лице появилась 
улыбка. Правительство Таиланда наконец-то приняло ответные меры.
Обменный
 курс тайского бата упал до 27:1. Если курс продолжит падать, экономика 
Таиланда рухнет, начиная с финансового рынка. Фондовый рынок и рынок 
недвижимости также рухнут.
Ограничение некоторых фондовых компаний
 от получения кредитов в батах мешает банкам кредитовать Сороса в батах.
 Но правительство Таиланда может ограничить только свои местные банки, а
 не зарубежные.
Существует более 50 оффшорных банков, и только 15 
из них напрямую подчиняются Центральному банку Таиланда. Хотя это и 
повлияет на Сороса и его людей, последствия будут не слишком серьезными.
Именно две другие меры повлияют на Сороса.
Иностранный
 резерв в размере пяти миллиардов долларов США потянет вверх обменный 
курс тайского бата, и Сорос и его банда потеряют деньги. Если они хотят 
продолжать подавлять тайский бат, им придется использовать больше 
средств. Тех денег, которые у них есть сейчас, недостаточно, чтобы 
нарушить рынок.
В начале операций правительство Таиланда изъяло 2 
миллиарда долларов США из своего иностранного резерва. Если бы Фэн Юй не
 вошел в это время, Сорос и его люди понесли бы значительные потери.
Даже
 после того, как Фэн Юй присоединился к ним, Сорос и его люди понесли 
некоторые потери, но эти потери все еще находятся в пределах 
допустимого.
Последняя мера, введенная Центральным банком, 
увеличила оффшорные процентные ставки овернайт в десять раз. Это не 
обычный шаг, и он явно нацелен на Quantum Fund Сороса. Это помешает ему 
сбрасывать тайские баты сразу после получения кредита.
Процентная ставка в 10% была увеличена до 100%. Это увеличит затраты Сороса на подавление курса бата.
Но
 Фэн Юй считает, что этого недостаточно. Ставки в 100% недостаточно. 
Если он - правительство Таиланда, он увеличит ставку овернайт до 1 000% 
или даже 2 000%!
Это не позволит Соросу занять тайские баты для сброса. Даже если он сможет занять, проценты ему будут не по карману!
Фэн
 Юй помнил, что в его прошлой жизни ставки овернайт выросли до более чем
 1000%. Но он не мог вспомнить, насколько именно она выросла. Почему же 
сейчас она составляет всего 100%? Это не остановит Сороса.
Правительство
 Таиланда не знает о жадности Сороса. Сорос создал долгосрочный 
фьючерсный контракт на Forex на сумму 15 миллиардов долларов намного 
раньше и воспользовался услугами финансового института, чтобы увеличить 
кредитное плечо. Он использовал большую часть своих средств для 
подавления тайской валюты.
......
"Босс, Таиланд ввел ряд мер, и все они направлены против нас!" доложил Друкен Миллер.
"Хмф!
 Я ждал, когда они начнут действовать. Ранее, когда мы подавили курс 
бата, правительство Таиланда использовало свои иностранные резервы, 
чтобы вернуть его обратно. В то время мы не получили информацию вовремя.
 Сейчас они используют больше своих резервов. Но на этот раз слухи, 
которые мы распространяем, увеличат число спекулянтов. Правительство 
Таиланда будет бессильно против нас". уверенно ответил Сорос.
"Но 
на этот раз, без участия Фэн Юя и его людей, хватит ли наших средств?" 
Друкен Миллер был слегка обеспокоен. В конце концов, их средства были 
диверсифицированы для создания портфелей будущих контрактов во многих 
других странах Юго-Восточной Азии. Хотя они использовали кредитное плечо
 и доля депозита была невелика, но общая сумма использованных средств 
была очень велика.
Они создали портфели стоимостью более 1 
миллиарда долларов США в каждой из стран, на которые ориентировался 
Сорос, а использованные средства составляют более 500 миллионов долларов
 США!
"Наш первоначальный план не включал Фэн Юя, и не имеет 
значения, принимал ли он в нем участие. Передайте остальным, что 
поскольку ставки овернайт выросли, то мы увеличим продолжительность 
кредитов и продолжим сбрасывать тайский бат!".

    
  





  


  

    
      "Из того, что я вижу, эти западные спекулянты бесполезны. Даже 
правительство Таиланда может придумать, как их остановить. О чем же 
беспокоиться в Гонконге?". Гонконгский магнат, фамилия которого Чжоу, 
сказал.
"Это верно. В предыдущий раз правительство Таиланда 
использовало 2 миллиарда долларов США из своего иностранного резерва, 
чтобы остановить это. В этот раз они используют 5 миллиардов долларов 
США и другие меры. Это должно остановить Сороса!" Другой магнат добавил.
"Супермен
 Ли и Фу Жунци слишком беспокоятся. Сорос и его банда пытались проверить
 финансовый рынок Гонконга и были прогнаны нами в течение нескольких 
дней. Они даже отменили свои будущие контракты".
Несколько 
магнатов обсуждали произошедшее, и каждый из них был настроен 
оптимистично. Все они считали, что Сороса не стоит бояться. Только 
профессор Лян, который наблюдал за ними, чувствовал беспокойство.
Эти
 люди не знают, насколько могущественен Сорос. Если Сорос способен 
только на это, как он может создать хаос в Англии и Мексике?
Экономика
 Гонконга развивается хорошо, но есть много сходств с Таиландом. 
Например, многие люди спекулируют недвижимостью и акциями вслепую, и 
многие люди имеют большие долги.
Даже если дела в Гонконге идут хорошо, можно ли сравнивать его с Англией и Мексикой?
Кроме
 того, Сорос и его люди имеют большой опыт работы на финансовом рынке. 
Кто из этих магнатов осмеливается называть себя финансовыми экспертами? 
Сколько из них готовы использовать свои деньги для защиты от Сороса?
Профессор
 Лян вспомнил, как несколько дней назад во время беседы с Фу Жунци Фу 
Жунци сказал. Не делайте ставку на этих людей. Они готовы только 
наслаждаться богатством вместе с вами, но никогда не будут вместе 
переносить трудности. Они будут участвовать только тогда, когда увидят 
возможность заработать. Как в тот раз, когда они атаковали цены на акции
 японских компаний.
Но когда они не уверены или не видят возможности заработать, они убегут быстрее кролика.
До возвращения Гонконга британцы связывались с этими магнатами, предлагая им мигрировать.
Британцы
 тайно распространяли теории заговора о Коммунистической партии. Они 
утверждали, что после возвращения Гонконга Китаю, Гонконг вернется к 
старым временам Китая. Богатства жителей будут конфискованы китайским 
правительством.
Китайское правительство также сведет счеты с 
жителями Гонконга, и многие люди будут наказаны. В прошлом году Китай 
ввел репрессии и сурово наказал многих людей. Многие были казнены!
Эти
 слухи позволили многим миллионерам выбрать британское гражданство. В 
настоящее время Гонконг все еще является британской колонией, и жителям 
Гонконга легко получить британское гражданство за несколько дней. Более 
того, эти магнаты перевезут свои деньги в Великобританию и получат 
одобрение сразу же!
Конечно, некоторые не могут смириться с тем, 
что покинут Гонконг. Например, Супермен Ли, Фу Жунци и др. Китайское 
правительство пообещало им, что Гонконг по-прежнему будет управляться 
гонконгцами, а их статус будет повышен. Таких магнатов, как Супермен Ли и
 Фу Жунци, даже пригласили занять важные посты в правительстве. Им 
присвоили звание Субнационального лидера!
Некоторые гонконгские магнаты предпочли переехать в Австралию, Канаду и другие страны, связанные с Англией.
Конечно,
 некоторые предпочли переехать в США, но их не так много. Некоторые 
также предпочли мигрировать в страны Юго-Восточной Азии, такие как 
Сингапур, Малайзия, Индонезия и др. Китайское население в этих странах 
выше, и многие магнаты имеют там инвестиции!
Профессор Лян думал, 
что магнаты, которые остались, должны хотя бы любить Гонконг, даже если 
они не любят Китай. Но каждый из них разочаровал его.
Многие из 
магнатов зависели от своих отцов, чтобы добраться до того места, где они
 находятся сегодня. Но все они вели себя так, будто это они начали свой 
бизнес с нуля.
Те, кто начал успешный бизнес с нуля, никогда не будут так себя вести!
Они
 все еще смеют принижать Сороса? Любой из подчиненных Сороса может легко
 смести их в сторону. Если никто не узнает, что Сорос создал портфель 
фьючерсных контрактов с короткой позицией в Гонконге, финансовый рынок 
Гонконга уже будет в хаосе.
Посмотрите, что говорят эти люди. Они 
думали, что хорошо знают финансовый рынок после того, как заработали 
немного денег на своих акциях? Многие из них спекулируют недвижимостью, и
 они говорят так, будто являются застройщиками.
"Профессор Лян, почему вы выглядите таким мрачным?" Фу Гуанчжэн подошел ближе к профессору Ляну и спросил.
Профессор
 Лян - человек, которого уважают Фэн Юй и Фу Жунци. Оба пытались 
завербовать его и предлагали выгодные условия, но потерпели неудачу.
Среди
 второго поколения некоторые просто хотят наслаждаться жизнью, но 
некоторые умнее. Фу Гуанчжэн считал, что если ему удастся привлечь 
профессора Ляна к работе, то он точно станет будущим главой семьи Фу!
Бизнес
 Фэн Юя огромен, и он передал все дела генеральным менеджерам, чтобы те 
ими управляли. О чем еще беспокоиться Фу Гуанчжэну? Более того, именно 
он будет принимать окончательное решение, и даже если профессор Лян 
работает на него, он не следует всему, что он говорит. Фу Гуанчжэн может
 создать команду для управления своей компанией.
Фу Гуанчжэн может также советоваться со старшим дядей и Фэн Юем, когда у него возникают проблемы.
Профессор
 Лян повернул голову и увидел Фу Гуанчжэна. Этот молодой человек из 
семьи Фу в последнее время задавал ему много вопросов. У него сложилось 
хорошее впечатление об этом молодом человеке, он показался ему очень 
скромным. Этот молодой человек также является хорошим другом Фэн Юя.
"Все
 они слишком оптимистичны. Сороса не так легко победить. Его предыдущая 
попытка напасть на Гонконг - это всего лишь проверка рынка. Поскольку он
 знает, что мы подготовились, следующая атака будет намного сложнее и 
быстрее!" Профессор Лаинг вздохнул.
К счастью, есть еще такие люди, как Фэн Юй, Фу Жунци и Супермен Ли, которых не ослепил первоначальный успех.
Мелкие
 магнаты очень горды. Но настоящие магнаты, такие как Супермен Ли и 
остальные, скромны. Возможно, именно благодаря скромному характеру они 
достигли того, что сейчас делают.
Если профессору Ляну придется 
выбирать, у кого из магнатов работать, он, конечно, выберет скромных, 
даже если зарплата будет ниже.
"Профессор Лян, не волнуйтесь 
слишком сильно. Мой дядя, дядя Ли и Фэн Юй уже все подготовили. Я также 
связался с некоторыми друзьями, чтобы подготовить сумму денег. Мы не 
позволим, чтобы Гонконг был разрушен этими спекулянтами". Фу Гуанчжэн 
утешал.
"Я верю, что вы все подготовлены и не потеряете деньги. Но
 как насчет остальных? Как насчет нормальных граждан? Даже если вы 
потеряете 100 миллионов, вы все равно останетесь магнатом, и ваша жизнь 
не изменится. Но если обычные граждане потеряют 1 миллион, они могут 
спрыгнуть со здания!".
"Профессор Лян, мы можем придумать, как 
сделать что-то для граждан. Можем ли мы напомнить им и попросить их быть
 осторожными?" предложил Фу Гуанчжэн.
"Мы можем напомнить им, но 
это будет бесполезно. Мы будем в хаосе еще до Сороса, а его люди все еще
 не начали свою атаку. Кроме того, Гонконг вернется в состав Китая через
 месяц. Как ты думаешь, что случится с твоей семьей Фу, если в Гонконге 
начнется хаос из-за твоих предупреждений?" Профессор Лян похлопал Фу 
Гуанчжэна по плечу.
Этот молодой человек был добрым, но он не думал далеко, когда сталкивался с проблемами.
Фу
 Гуанчжэн подумал некоторое время и спросил. "Как насчет того, чтобы 
объединить фонды этих граждан и позволить вам управлять ими? Если вы 
будете управлять этим фондом, можете ли вы гарантировать, что не 
понесете убытки?"
Объединить фонды всех и позволить мне управлять 
им? Профессор Лян посмотрел на Фу Гуанчжэна и задумался, как он 
собирается заставить граждан отдать свои деньги.

    
  





  


  

    
      Надвигается страшный финансовый кризис, и каждая трудолюбивая семья 
понесет большие потери! Ваши доходы, инвестиции, сбережения могут быть 
уничтожены этим кризисом. Условия жизни вас и вашей семьи сильно 
пострадают.
Вы можете даже потерять все!
Эта статья 
опубликована на первой странице всех гонконгских газет. Автор статьи - 
Фу Гуанчжэн. Эта статья была проверена и отредактирована профессором 
Ляном.
Содержание этой статьи пугает. Каждое предложение похоже на
 то, как врач рассказывает смертельно больному пациенту о его состоянии.
 По праву такие статьи не могут быть опубликованы, тем более на первой 
странице.
Чтобы добиться публикации этой статьи на первой полосе, 
Фу Гуанчжэн использовал свои связи и большие деньги. Главные редакторы 
газет подумали, что этот богач второго поколения сделал это, чтобы 
заработать себе репутацию. В прошлом многие магнаты покупали первые 
полосы газет, и это уже не первый случай. В любом случае, имя автора 
указано в статье, и у газетного агентства не будет неприятностей.
"Дорогой,
 посмотри на это. В газете написано, что наступит финансовый кризис. 
Богатство вашей семьи уменьшится, покупательная способность снизится, а 
ваши доходы, сбережения, инвестиции, пенсионные фонды могут исчезнуть!".
 Домохозяйка разбудила своего мужа и показала ему газету.
Муж взял газету и начал читать.
Случится ли это? Мы живем в мирную эпоху, и Гонконг хорошо развивается.
Но
 разве вы не заметили, что цены на недвижимость в Гонконге растут, а 
большинство домов пустует? Многие семьи могут позволить себе только 
снимать квартиру, и не могут позволить себе даже маленькую квартиру за 
всю свою жизнь. Бывшая мощная экономика Японии также рухнула на своем 
пике.
Я объясню, почему этот финансовый кризис неизбежен. Но еще важнее то, что мы должны были сделать до начала кризиса.
Готовы ли вы встретить этот кризис?
"О чем эта статья? В ней не указано, о каком кризисе идет речь.
Это должно быть дерьмом". Муж откладывает газету и берет бутерброд на 
обеденном столе. Через некоторое время он берет газету и снова читает 
статью. В статье говорилось о рынке недвижимости Гонконга, и это 
правильно.
Тот же сценарий произошел по всему Гонконгу. У каждого гонконгца, прочитавшего статью, возникли вопросы и беспокойство.
Читателей привлекла статья с заголовка. Но когда они прочитали статью, они начали думать о том, что происходит вокруг них.
Весь
 день почти весь Гонконг обсуждает статью. Все гадают, о каком кризисе 
идет речь в статье, и введет ли правительство меры, чтобы остановить 
спекуляции недвижимостью?
В последующие несколько дней были 
опубликованы похожие статьи. В статьях использовались негативные слова, 
такие как катастрофа, кризис, серьезный, разрушительный и т.д., и это 
заставляло людей волноваться.
Фэн Юй тоже видел эти статьи. Он не понимает, что задумал Фу Гуанчжэн.
Фу
 Гуанчжэн говорит о финансовом кризисе? Он говорит об обесценивании 
гонконгского доллара или о крахе фондового рынка? Если Сорос узнает об 
этом, то экономический кризис в Гонконге может быть перенесен на более 
поздний срок.
Конечно, Фэн Юй вывел свои средства с тайского 
рынка, и у него достаточно сил, чтобы защитить Гонконг. Даже если он не 
сможет этого сделать, остается китайское правительство. Но если это 
произойдет, Фэн Юй не сможет заработать на финансовых рынках другой 
страны!
Фу Гуанчжэн не является человеком необдуманным и не будет 
делать такие вещи. Может быть, это Фу Жунци попросил его опубликовать 
эти статьи? Но с какой целью он это сделал? Предупредить народ? Или он 
хочет сначала посеять хаос в Гонконге?
Фу Жунци думает разобраться
 с Соросом сейчас, а потом втянуть в это британское правительство? Но 
это невозможно. Британское правительство не будет вмешиваться в это и 
оставит эту проблему китайскому правительству.
Они даже могут распространить слухи о том, что кризис вызван китайским правительством за насильственный захват Гонконга.
Как бы Фэн Юй ни относился к этому, это плохой ход!
Фэн Юй не мог понять этого и позвонил Фу Гуанчжэну, чтобы спросить, что он пытается сделать!
"Хахаха,
 брат Фэн... Я жду твоего звонка. Ты думаешь, что я пытаюсь посеять 
панику или это указания моего старшего дяди? Если я скажу тебе, что это 
реклама, ты будешь шокирован?" Фу Гуанчжэн рассмеялся.
"Реклама?" удивился Фэн Юй. Это мягкая реклама? Разве это не тот трюк, который я использовал каждый раз?
Но какие продукты рекламируют эти статьи? Инвестиционные продукты? Инвестиционные курсы?
"Верно.
 Я научился этому у вас. Разве я не зарегистрировал инвестиционный фонд 
некоторое время назад? Это реклама моего инвестиционного фонда. Я хочу 
привлечь капитал". ответил Фу Гуанчжэн.
Фу Гуанчжэн решил 
уменьшить влияние финансового кризиса на простых людей, чтобы они 
передали ему свои деньги. Затем он позволит профессору Ляну управлять 
своим фондом, чтобы минимизировать их потери.
Хотя это решение, 
возможно, не поможет многим людям, Фу Гуанчжэн, по крайней мере, 
попытался. В то же время он сможет собрать средства и увеличить фишки 
профессора Ляна. Конечно, он также заработает немного денег.
Фэн 
Юй: "......" Это действительно связано с финансовым планированием. Но 
конкурировать с другими финансовыми институтами и брокерскими конторами 
должно быть сложно. В конце концов, доходы, объявленные этими 
компаниями, довольно высоки, и Фу Гуанчжэн не должен быть в состоянии 
соответствовать им. Может быть, он нанял эксперта по финансовой 
торговле?
"Вы уверены, что сможете привлечь средства и получить больше клиентов?"
"Конечно. Мы готовимся использовать личное обаяние, чтобы заработать деньги". гордо ответил Фу Гуаньчжэн.
Личное
 обаяние? Значит ли это, что он собирается заняться личным брендингом? 
Но разве это не используется знаменитостями и спортсменами? Это второе 
поколение не должно считаться знаменитостями.
"Вы хотите сказать, что будете рекламировать свою собственную компанию?"
"Да, а что не так? Мы также будем нанимать красивых моделей. Менеджер моего фонда тоже определился. Это профессор Лян".
"Кто? Профессор Лян?"
Фэн
 Юй был шокирован. Профессор Лян хочет работать на Фу Гуанчжэна? Фу 
Жунци даже не может нанять профессора Ляна. Чем Фу Гуанчжэн кормил 
профессора Ляна?
"Хорошо. Давайте пока прекратим болтать. Мне еще нужно просмотреть предстоящие статьи и подготовить рекламные материалы".
Положив трубку, Фэн Юй покачал головой. Мир сошел с ума. Фу Гуанчжэн даже в это время мог найти решение.
Раз
 уж инвестиционный фонд Фу Гуанчжэна может привлечь инвесторов, то и 
гонконгская консалтинговая компания Wind and Rain Consulting должна 
сделать то же самое. Ему нужно только снизить входной барьер, и они 
привлекут много инвесторов. В конце концов, консалтинговая фирма "Ветер и
 дождь" никогда не теряла деньги для своих клиентов.
Кроме того, Фэн Юй может не только привлечь средства, но и повысить репутацию консалтинговой фирмы "Ветер и дождь".
Фэн
 Юй позвонил Хэ Чжаоцзи. "Старина Хэ, иди и свяжись со СМИ, чтобы они 
сделали рекламу для Wind and Rain Consulting Firm. Мы будем продвигать 
новый вид инвестиционного продукта, который позволяет нескольким людям 
иметь общий счет. Как только они удовлетворят нашим минимальным 
требованиям, их средства будут инвестированы в Wind and Rain Consulting 
Firm. Нам нужно собрать средства!"

    
  





  


  

    
      Метод, используемый Фу Гуанчжэном, похож на тот, что частные 
инвестиционные фонды использовали в предыдущей жизни Фэн Юя. Но компании
 Wind and Rain Consultancy нет необходимости делать это. Они уже хорошо 
известны в Гонконге. В прошлом кто-то предлагал снизить входной барьер, 
но Фэн Юй его отверг. В то время он хотел, чтобы компания обслуживала 
состоятельных клиентов.
Пока Хэ Чжаоцзи занят привлечением новых инвесторов, Фэн Юй тоже нашел себе занятие. Он собирается раздражать Сороса.
Ответные
 меры правительства Таиланда довольно мощные, но они все еще в пределах 
допустимого для Сороса. Но поскольку правительство уже скорректировало 
свои ставки, они могут продолжать повышать ставки, чтобы остановить 
Сороса!
Этого еще не произошло, но Фэн Юй знал, что скоро это 
случится. Когда правительство Таиланда заметит, что корректировка ставок
 неэффективна, чиновник, принявший это решение, должен будет понести 
ответственность.
Когда была введена корректировка ставок, в 
Таиланде поднялась волна возмущения. Даже иностранные инвесторы были 
недовольны этим. Но решение было простым. Просто игнорировать их.
После
 того как обменные курсы тайского бата вернутся к норме, все эти жалобы 
утихнут. Однако если курс бата продолжит падать, это будет 
свидетельствовать о том, что данная политика провалилась. 
Премьер-министр или высокопоставленный правительственный чиновник должен
 будет взять вину на себя.
Решение о введении правительственной 
политики принимает не только премьер-министр. Но народ так не думает. 
Премьер-министр - глава страны и должен отвечать за все!
"Привет, Джордж! Как поживаешь?" спросил Фэн Юй легкомысленным тоном, показывая, что он рад досрочному уходу с рынка.
"Фенг,
 твои проблемы решены?" В эти несколько дней у Сороса сильно болела 
голова. Его затраты на подавление тайского бата увеличились, но обменный
 курс тайского бата снова вырос до 26,7:1.
Это означает, что когда Фэн Юй аннулировал свои будущие контракты, это было сделано по самому низкому курсу тайского бата.
Фэн
 Юй сбежал и, должно быть, получил прибыль. Но Сорос не мог оценить, 
сколько заработал Фэн Юй. Судя по тону Фэн Юя, он должен быть вполне 
доволен своими доходами.
В последнее время курс бата вырос, и по 
некоторым фьючерсным контрактам Сороса наступил срок исполнения, и он 
понес некоторые убытки. Это сделало его затраты на сброс тайского бата 
намного выше.
Сорос надеется, что Фэн Юй снова выйдет на рынок. У 
Фэн Юя было несколько миллиардов долларов США, и они не побоятся 
иностранного резерва правительства Таиланда в 5 миллиардов долларов США.
"Ах...
 не так скоро. Вы должны знать, что все правительства в мире не являются
 эффективными. Для строительства завода требуется много бумажной работы и
 процедур. Нам еще нужно закупить оборудование, установку и т.д. Это не 
так быстро".
Сорос хочет спросить Фэн Юя, что это за фабрика, на 
строительство которой требуется несколько миллиардов долларов США? Вы 
строите ядерную бомбу?
Даже если вы строите ядерную бомбу, 
инвестиции должны быть поэтапными. Первоначальные инвестиции должны быть
 направлены на покупку земельного участка. Сколько стоит земля? Так ли 
дорога земля в Китае? Вы строите завод или город?!
Это отговорка! Это отговорка!
Сорос почувствовал, что Фэн Юй звонит ему, чтобы поиздеваться над ним, или он мстит им за то, что они проверяют рынок Гонконга.
"Фэн,
 если ты все еще злишься из-за Гонконга, я прошу прощения. Эти люди не 
были подо мной и изначально не слушали моих приказов. Они сами вышли на 
рынок Гонконга. Я уже приказал им выйти, и ты должен был это заметить". 
Сорос говорил неправду.
Когда Сорос и его люди выбрали Гонконг, 
они только тестировали рынок. Кроме того, их портфели были слишком 
разрозненными, и они рано ушли с рынка. Хотя они не получили никакой 
прибыли, они также не понесли никаких убытков.
Из теста Сорос и его люди поняли, что Гонконг готов защищаться.
Они были хорошо подготовлены и отреагировали очень быстро.
Если бы Сорос и его люди не отреагировали достаточно быстро, они могли бы потерять все свои вклады при создании портфелей.
Сорос
 не уверен, был ли это Фэн Юй, который возглавил защиту Гонконга против 
него, или эксперт внимательно следит за рынком. Было бы лучше, если бы 
это был Фэн Юй. Если это последний, то они столкнутся с большими 
проблемами.
"Нет... нет... нет... тот инцидент исчерпан, и я 
доверяю вам. У меня сейчас проблемы с денежными потоками. Дайте мне один
 месяц. Я обещаю, что верну все свои средства в течение месяца". После 
того, как я верну свои средства, мы вместе преподадим урок тайскому 
правительству!".
Извиниться? Ваши люди не выполнили ваш приказ и 
самостоятельно вышли на рынок Гонконга? Это вы приказали им выйти из 
игры? Чушь! Что толку извиняться? Когда имеешь дело с таким человеком, 
заставить его потерять деньги, репутацию и доверие - лучшее наказание".
Сорос почувствовал себя беспомощным, услышав слова Фэн Юя.
Подождать
 один месяц? Это финансовый рынок, и каждый час, каждая минута на счету.
 Изменения могут произойти в любой момент, а вы просите меня подождать 
месяц?
Подождите... Фэн Юй просит нас задержать правительство Таиланда на месяц?
Невозможно!
 Может ли правительство Таиланда продержаться месяц? Мы не единственные,
 кто сбрасывает тайские баты. Многие другие компании и банки тоже это 
делают.
Если правительство Таиланда сможет продержаться один 
месяц, то фонд Quantum понесет значительные потери. Они сбрасывают баты 
каждый день, и сколько они потеряют?
Если пройдет неделя, а 
надежды на победу все еще не будет, Сорос и его люди должны временно 
остановиться и собрать больше средств, чтобы нанести тайскому 
правительству последний удар! Они должны покончить с ним одним 
смертельным ударом!
Если битва затянется, даже если Сорос в конце концов победит, они тоже не заработают денег".
"Джордж, почему ты ничего не говоришь? Я знаю, что один месяц - это слишком долго. Как насчет этого?
Вы можете сначала уйти с рынка и подождать, пока мои средства будут 
готовы, прежде чем снова выходить на рынок. Я могу гарантировать, что у 
правительства Таиланда не будет времени на ответные действия!" Фэн Юй 
намеренно предложил это.
Снять деньги первым? Проклятье! Лучшее время для вывода средств уже прошло. Если я отступлю сейчас, то понесу некоторые потери.
То,
 что ты сказал, очень просто. Как мои клиенты посмотрят на меня после 
убытков? Если мои клиенты выйдут из Квантового фонда, я потеряю свой 
капитал!
Хмф! Мы начали планировать в прошлом году. В то время мы не включали тебя. Даже без тебя мы все равно сможем выиграть!
"Фэн,
 спасибо за твое предложение. Но я думаю, что в этом нет необходимости. 
Новые меры тайского правительства могут быть эффективными, но если они 
думают, что смогут победить меня с помощью этих мер, то они смотрят на 
меня свысока!" гордо ответил Сорос.
"Правда? Тогда я заранее поздравляю вас". Фэн Юй сказал, что поздравляет его, но в душе он смеялся.
Фэн
 Юй мог оценить, что Сорос использовал значительное количество средств 
из Quantum Fund, но у него нет подавляющего преимущества. Если 
правительство Таиланда будет проводить более экстремальную политику, 
Сорос и его люди проиграют!
Если только Сорос не сможет привлечь дополнительную крупную сумму средств.
Фэн
 Юй также считает, что у Сороса есть и другие хитрости в рукавах. Но ему
 потребуется время, чтобы реализовать свои запасные планы. Средства 
Сороса в основном инвестируются в финансовые продукты с низким уровнем 
риска, в отличие от Фэн Юя, у которого были наличные. Поэтому Соросу 
требуется время для перевода своих средств.
На финансовом рынке в 
любой момент могут произойти изменения. Если у Сороса не будет 
достаточно средств, он понесет убытки, как это случилось в прошлой жизни
 Фэн Юя!

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, как получилось, что у вас нашлось время посетить 
Шэньчжэнь?" Дуань Юнпин увидел, как Фэн Юй появился в Aiwa Little 
Tyrant, и ему стало любопытно.
Несколько дней назад Дуань Юнпин 
позвонил Фэн Юю, чтобы сообщить ему, что диктофон разработан, и хотел 
пригласить его посмотреть. Но Фэн Юй сказал, что у него нет времени и он
 будет очень занят в последнее время.
"Хахаха... неважно, 
насколько я занят, я должен брать время на перерыв. Кроме того, я 
нахожусь в Гонконге. Очень удобно воспользоваться паромом".
Фэн Юю также было интересно посмотреть на недавно разработанный диктофон.
Когда Фэн Юй увидел диктофон, он нахмурился. Эта штука размером 20 x 15 x 5 см - диктофон?
Фэн Юй взял его в руку, и он оказался слишком тяжелым. Это устройство можно использовать только дома.
Но
 Фэн Юй немного подумал. Никто не будет приносить диктофон и в школу. 
Это устройство разработано как инструмент для обучения студентов дома".
"Старина Дуань, этот продукт слишком большой. Не могли бы вы сделать его поменьше?" спросил Фэн Юй.
"Да.
 Дело не в том, что у нас нет технологий. Но если мы уменьшим размер на 
треть, сохраним чистоту звука и включим ЖК-экран, наша стоимость 
удвоится. Прототип, который вы держите сейчас в руках, стоит всего 100 
юаней. Если мы начнем массовое производство, стоимость снизится еще 
больше. Я провел исследование рынка. Если нет других конкурентов, мы 
можем установить розничную цену более 200 юаней. После вычета всех 
расходов мы получим прибыль не менее 50 юаней". ответил Дуань Юнпин.
Прибыль более 50%?
Это
 хорошая новость, но Фэн Юй покачал головой. "Старина Дуань, прибыль 
слишком высока, и будет много компаний, копирующих нас. Эта вещь не 
требует никаких передовых технологий и не имеет патентной защиты. Она 
может быть легко имитирована. Посмотрите на Aiwa Walkman. Даже после 
снижения наших розничных цен, мы все еще страдаем от низкокачественной 
продукции, производимой другими отечественными фабриками".
Если 
прибыль составляет около 10%, то конкурентов может не быть, и весь рынок
 будет принадлежать им. Прибыль в 50% привлечет группу конкурентов. Если
 прибыль составляет более 300%, то... они будут известны как злые 
торговцы!
Иногда люди хотят только Walkman и не обращают внимания 
на качество звука. Родители скажут своим детям. Ты используешь его для 
изучения иностранного языка, верно? Ты можешь его услышать? Если слышно,
 то какая разница, какое качество звука? Даже когда я считаю 1, 2, 3 
хриплым голосом, вы тоже можете это услышать.
Диктофон такой же, 
как и Walkman. Aiwa Little Tyrant использует технологии Aiwa, и качество
 звука лучше. Срок службы продукта больше, и качество продукта лучше.
Но
 как долго прослужит этот продукт? После того, как новизна пройдет, 
никто не будет им пользоваться. Те, кто выучил новый язык, тоже 
перестанут им пользоваться. Они либо отдадут его кому-то другому, либо 
будут использовать его как обычный диктофон дома.
Это означает, 
что этот продукт не обязательно должен быть долговечным. Для некоторых 
компонентов можно использовать более дешевые варианты.
"Я понимаю.
 Я планирую сначала представить этот продукт, а после того, как 
заработаем определенную сумму денег, мы снизим розничную цену. Таким 
образом, у нас всегда будет преимущество в брендинге, качестве и 
ценообразовании".
Дуань Юнпин рассматривал эту проблему. Когда он 
начал производить игровые приставки, он также выбрал стратегию низких 
цен и заработал свой первый золотой горшок.
"Хорошо. По вашим оценкам, сколько единиц продукции можно продать за год?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
"200
 000 - 300 000 единиц не должны быть проблемой в первый год. После этого
 количество будет постепенно увеличиваться, и через три года оно 
стабилизируется на уровне около 1 миллиона". ответил Дуань Юнпин.
Фэн
 Юй знал, что оценка Дуань Юнпина не ошибочна. Но реальность, 
несомненно, заставит Дуань Юнпина откинуть челюсть. Еще через два года 
Министерство образования объявит, что в школах Китая основное внимание 
будет уделяться аудированию и говорению.
Это изменение в учебном 
плане повысит популярность диктофонов, и их продажи возрастут в 
несколько раз. В прошлой жизни Фэн Юй продал более 10 миллионов 
диктофонов до 2000 года. Это был ценный продукт, разработанный Старым 
Дуаном.
Конечно, появилось много других марок диктофонов, и одна 
из самых известных - Wen Qu Xing. Но сейчас Wen Qu Xing все еще 
производит электронный словарь.
"Хорошо. Помни, что я сказал. 
Постарайтесь сделать его более легким, приятным для глаз и сэкономить на
 используемых материалах". Еще через два года доходы китайцев вырастут, и
 люди не будут возражать против покупки товаров за 100-200 юаней.
"Хорошо.
 Я скажу инженерам. О, мы также разработали записывающее устройство. 
Если мы изменим его на нормальное качество звука, то сможем записать до 
30 минут".
Дуань Юнпин достал еще один продукт размером с сигаретную коробку. На коробке есть ЖК-экран и несколько кнопок.
Фэн
 Юй покачал головой. "Старина Дуань, насколько меньше это устройство по 
сравнению с Aiwa slim series Walkman? Я уже говорил, что его продукт 
называется записывающей ручкой. Это значит, что он должен быть размером с
 ручку. Вы видели зарубежный продукт? Ваш продукт такой большой, кто 
захочет его покупать?".
Некоторые из тех, кто покупает ручки для 
записи, предназначены для тайной записи звука. Некоторые из них - 
репортеры, а некоторые покупают их для других целей. Но независимо от 
причины, они выберут самое маленькое и легкое записывающее устройство. 
Эта штука такая большая. Вы думаете надеть на нее пластиковую крышку и 
сделать ее похожей на сигаретную пачку?
Даже ваша "записывающая ручка" такая большая, неудивительно, что ваш диктофон такой большой".
"Мы
 только собрали детали, основываясь на том, как работает записывающая 
ручка. Конечно, мы можем сделать его и маленьким, как те зарубежные 
ручки для записи. Но стоимость слишком высока. Если мы собираемся 
сделать его размером с зажигалку, стоимость возрастет в десять раз!"
Черт! Эта штука такая дорогая?
Значит ли это, что стоимость маленькой ручки для записи будет 
составлять более 1 000 юаней? Тогда розничная цена составит более 2 000 
юаней?
Неудивительно, что только гонконгские репортеры используют 
ручки для записи, а в Китае это большая редкость. В Китае нет 
развлекательных таблоидов, и репортерам не нужно делать секретные 
записи. Все газетные агентства - государственные подразделения, и они не
 будут тратить деньги на такие дорогие устройства. Во время интервью 
достаточно небольшого диктофона. Сколько может стоить кассета? Маленький
 диктофон стоит всего несколько десятков юаней".
"Тогда нам нет 
смысла продолжать разработку этого продукта, так как в Китае нет рынка 
для него. Но вы можете работать над этой технологией. Если вы все 
сможете снизить стоимость до 100-200 юаней, мы сможем представить его 
широким массам в Китае".
Фэн Юй уже собирался что-то сказать Дуань Юнпину, когда в комнату вбежала Мэй Чжиган и передала Фэн Юю мобильный телефон.
"Босс,
 правительство Таиланда снова скорректировало свою политику. Ставки 
овернайт выросли до 1000%!" крикнул Хэ Чжаоцзи по телефону.
Хахаха... Тайское правительство использует ту же тактику. У Сороса теперь проблемы!

    
  





  


  

    
      Насколько экстремальной является эта политика повышения ставок 
овернайт до 1000%? Это отмена кредитования овернайт, и никто не может 
позволить себе такие проценты. Даже наркоторговцы не имеют таких высоких
 прибылей!
Когда объявлено о такой политике, это означает, что 
резервного фонда правительства Таиланда в размере 5 миллиардов долларов 
США недостаточно, чтобы справиться с Соросом.
Конечно, Сорос также не сможет продолжать сбрасывать баты после введения этой политики.
Стратегия сброса тайских батов провалилась.
"Босс,
 правительство Таиланда сошло с ума? Эта политика окажет значительное 
влияние на его финансовый рынок!" воскликнул Друкен Миллер. Его охватила
 паника. Не имея тайских батов для сброса, как они собираются снижать 
обменные курсы?
Зависимость от тех компаний и иностранных банков, которые будут сбрасывать тайские баты, неэффективна".
Сорос
 спокойно ответил. "Прекратите паниковать. Вы также сказали, что эта 
стратегия будет проигрышной для обеих сторон. Но это означает, что у 
правительства Таиланда сейчас нет достаточных иностранных резервов!".
Финансовый
 рынок Таиланда сильно пострадает от огромного повышения ставок 
овернайт. Финансовым учреждениям придется подготовить больше средств для
 поддержания своего бизнеса.
Помимо кредитования овернайт, 
существуют еще кредитование на один день, семь дней, один месяц. 
Правительство Таиланда не осмелится повысить эти ставки до уровня выше 1
 000%!
"Но даже если у них нет достаточных иностранных резервов, 
наши доллары США также на исходе. Теперь мы можем брать кредиты только 
по системе "семь дней и выше". Процентная ставка также составляет 1,000%
 в день, а недельные проценты - не маленькая сумма. Наши расходы растут 
слишком быстро!" сказал Друкен Миллер.
Сорос поддерживал голову 
одной рукой, а в другой держал сигару. Ему нужно хорошо подумать, как 
поступить в этой ситуации. Должен ли он продолжать или признать свою 
неудачу и временно уйти с рынка, чтобы собрать достаточно средств для 
возвращения!
"Миллер, верни остальных троих. Нам нужно обсудить наши дальнейшие действия".
Хотя
 Сорос - человек решительный, он по-прежнему доверяет четырем 
топ-менеджерам фонда. Он обсуждает с ними все важные решения. Например, 
решение об операции по атаке на валюты Юго-Восточной Азии было принято 
после согласования со всеми.
......
"Соросу теперь конец. У них больше нет тайских батов для сброса, и они понесут убытки". Фу Гуанчжэн рассмеялся.
Фэн Юй и профессор Лян обменялись взглядами и покачали головами.
"Гуанчжэн,
 ставки овернайт и однодневные ставки сильно выросли, но семидневные 
ставки не изменились. Сорос и его люди могут брать кредиты по 
семидневной системе кредитования и продолжать сбрасывать баты". 
Профессор Лян пояснил.
"Использовать семидневное кредитование? Их расходы вырастут слишком сильно, и их риск будет намного выше".
"Но
 подумали ли вы о том, сколько они уже вложили? Если они выйдут сейчас, 
сколько убытков они понесут? Кроме того, их фьючерсные контракты были 
куплены, когда курс был 24:1. Если они аннулируют свои контракты сейчас,
 их потери не будут большими. Но если бат продолжит обесцениваться, они 
получат большую прибыль!" Фэн Юй напомнил Фу Гуанчжэну.
Сорос и 
его люди заключили будущие контракты на сумму не менее 15 миллиардов 
долларов США. Даже если курс бата вернется к 25:1, они все равно 
заработают 600 миллионов долларов США. До тех пор, пока они не потеряли 
более 600 миллионов долларов США на сбросе тайского бата, они не понесут
 убытков.
Но по расчетам Фэн Юя, Сорос и его люди сбрасывали 
тайский бат как сумасшедшие раньше, и их потери составили по меньшей 
мере более 800 миллионов долларов США. Основные потери приходятся на 
проценты и обесценивание.
Это означает, что даже если бы бат восстановился до 25:1, Сорос и его люди все равно потерпели неудачу!
Хотя
 Сорос и его люди успешно подорвали тайскую экономику, они понесли 
убытки. На этот раз Сорос поставил себя в неловкое положение.
Сорос
 подготовил достаточно средств, и даже если бы Фэн Юй не участвовал, их 
все равно было бы достаточно. Но Сорос был слишком жаден.
Он 
твердо убежден, что если валюта страны обесценилась, это вызовет цепную 
реакцию. Именно поэтому он начал создавать портфели фьючерсных 
контрактов во многих странах Юго-Восточной Азии.
Хотя Сорос 
использовал кредитное плечо, он купил все будущие долгосрочные контракты
 и должен был разместить депозит, чтобы предотвратить принудительное 
аннулирование своих контрактов, когда валюта страны вырастет в цене.
Сорос
 и его люди также создали огромный портфель ценных бумаг. Несмотря на 
использование кредитного плеча, они все равно должны инвестировать 
большую сумму. Они думали, что с приходом на рынок средств Фэн Юя и 
Кириленко этого будет достаточно, чтобы победить правительство Таиланда.
 Но кто знает, что Фэн Юй внезапно отступит!
Честно говоря, нынешнее бедственное положение Сороса как-то связано с Фэн Юем.
"То есть вы думаете, что Сорос и его люди выйдут победителями?" Фу Гуанчжэн нахмурился и спросил.
"Нет. Все наоборот. Я думаю, что Сорос потерпит поражение и временно отступит". Фэн Юй рассмеялся и сделал глоток кофе.
"Почему?"
"Главная
 причина в том, что у Сороса недостаточно средств для поддержки. Они 
думали, что если я присоединюсь к ним, то они легко победят 
правительство Таиланда. Но теперь мне пришлось неожиданно выйти из игры,
 оставив его одного противостоять тайскому правительству. У него есть 
средства, но ему нужно время, чтобы перевести их!"
"Но разве вы не
 говорили, что правительство Таиланда почти израсходовало все свои 
иностранные резервы?" Это было то, что Фэн Юй сказал несколько минут 
назад.
"Все верно. У правительства Таиланда нет достаточных 
средств. В этом году они использовали почти все свои иностранные 
резервы. Это тоже большая ошибка с их стороны. Подумайте вот о чем. Если
 ваш бизнес столкнулся с проблемами и ему нужны деньги, чтобы их решить,
 что бы вы сделали?" спросил Фэн Юй.
"Я возьму в долг. Вы хотите 
сказать, что правительство Таиланда будет давать кредиты?" Фу Гуанчжэн 
понял, что пытается сказать ему Фэн Юй. Получив дополнительные средства,
 правительство Таиланда вложит их в свою валюту, чтобы поднять курс.
Таиланд
 уже сильно задолжал и не против увеличить свой долг. Страны, которые 
готовы давать деньги в долг, также не хотят, чтобы Таиланд впал в 
кризис.
Когда экономика Таиланда рухнет, они не смогут вернуть 
деньги, которые они одолжили в прошлом! Это означает, что некоторые 
страны должны одолжить Таиланду деньги или помочь Таиланду повысить 
стоимость бата. Они должны стабилизировать экономику Таиланда и 
стабилизировать его финансовый рынок!
Профессор Лян одобрительно посмотрел на Фэн Юя. Этот его студент справится гораздо лучше него.
Экономика
 тесно связана с политикой, и многие люди не могли этого видеть. Но Фэн 
Юй знал это. Кроме того, Фэн Юй еще очень молод. Он превзойдет 
профессора Ляна!
"Гуанчжэн, тебе еще многому предстоит научиться". Профессор Лян улыбнулся.
"Профессор Лян, я не разочарую вас". сказал Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна и профессора Ляна. Как получилось, что Фу Гуанчжэн вдруг стал студентом профессора Ляна?
......
Друкен Миллер ворвался в офис Сороса, крича. "Босс, мы на пределе возможностей!"

    
  





  


  

    
      Это было то, чего ожидал Фэн Юй. У правительства Таиланда недостаточно иностранных резервов, и они все еще должны держать часть для других целей. Поэтому правительство Таиланда обратилось к правительству Сингапура, чтобы получить кредит в размере 5 миллиардов долларов США.
В сочетании с 5 миллиардами и 2 миллиардами долларов США, полученными правительством Таиланда ранее, они использовали 12 миллиардов долларов США, чтобы остановить обесценивание своей валюты. Внезапное получение дополнительных 5 миллиардов долларов США от правительства Сингапура способствовало быстрому росту курса тайского бата.
Два дня назад курс составлял 26,3:1, и скоро он достигнет 26:1.
Спрос на тайский бат внезапно вырос, но у Сороса и его людей нет достаточного количества батов для сброса.
Сорос запаниковал. Почему это произошло? Почему Сингапур внезапно оказался вовлеченным?
Таиланд - важный торговый партнер Сингапура, и у правительств обеих стран хорошие отношения.
Есть и другая важная причина. Правительство Сингапура узнало, что Сорос тайно создал портфель фьючерсных контрактов с короткой позицией в Сингапуре.
Правительство Сингапура знало, что после того, как Сорос атаковал Таиланд, следующей его целью станет Сингапур. Если бы Сорос атаковал только одну страну за раз, мы бы, возможно, не выиграли. Но он напал на одну страну и одновременно замышляет против другой.
Правительства Сингапура и Таиланда хотят ударить по Соросу и дать ему понять, что теперь все по-другому. Сейчас не так просто манипулировать валютой страны.
Если Соросу не удастся уничтожить правительство Таиланда, его репутация пострадает, и никто не последует его примеру, чтобы атаковать валюту другой страны.
Таиланд и Сингапур хотели остановить Сороса и были уверены, что им это удастся.
......
Управляющий Центральным банком Таиланда проводил пресс-конференцию. "Мы боремся за защиту тайского бата, и мы заставим этих валютных спекулянтов заплатить!".
Кто эти спекулянты? Все знали ответ.
Управляющий Центральным банком Таиланда сразу же стал героем всех тайцев.
С 7 миллиардами долларов США из своих резервов и 5 миллиардами долларов Сингапура. Тайский бат вернется к нормальному уровню.
В то же время фондовый рынок Таиланда также начал восстанавливаться. Казалось бы, все развивается в соответствии с желаниями правительства Таиланда.
Но Фэн Юй твердо уверен, что Таиланд проиграет эту войну!
Во-первых, правительство Таиланда сейчас не располагает достаточными иностранными резервами. У них всего около 20 миллиардов долларов США, и Сингапур вмешался, чтобы помочь им. Кроме того, Сорос не был подготовлен. У него все еще много средств, не использованных в этой войне.
Еще одна причина - Фэн Юй не участвовал в войне. Если бы Фэн Юй принял участие, правительству Таиланда пришлось бы использовать все свои иностранные резервы, чтобы стабилизировать валюту.
Наконец, Фэн Юй узнал, что у тайского правительства больше нет никаких хитростей в рукаве. Им пришлось потратить большую сумму денег, чтобы стабилизировать рынок недвижимости.
Наступил финансовый кризис, и фондовый рынок почти рухнул. Но цены на недвижимость в Таиланде все еще растут!
Правительство Таиланда не допустит краха своего рынка недвижимости. Если рынок недвижимости рухнет, это повторит падение Японии.
Поэтому правительство Таиланда сделает все возможное, чтобы остановить обвал фондового рынка и в то же время стабилизировать валюту и рынок недвижимости. Они все еще должны остановить иностранных инвесторов от вывода своих инвестиций из Таиланда.
Если бы речь шла только об одной или двух проблемах, правительство Таиланда могло бы легко их решить. Но если бы все эти проблемы возникали одновременно, правительство Таиланда никак не могло бы с ними справиться.
Кроме того, Фэн Юй мог сказать, что правительство Таиланда больше беспокоится о рынке недвижимости, чем об обесценивании бата. Именно поэтому они будут использовать больше своих средств на рынке недвижимости.
В настоящее время правительство Таиланда выиграло, и курс тайского бата неуклонно растет. Прошло всего несколько дней, а курс восстановился до 25,7:1. Завтра курс должен восстановиться до 25:1.
Чтобы достичь 25:1, правительство Таиланда и Сингапура должно было использовать все свои средства. Это должно быть лучшее, что они могут сделать, и Фэн Юй чувствовал, что ставки не могут вернуться к 24:1!
......
Сорос смотрит на растущий тайский бат, но не чувствует никакого напряжения.
На этот раз Сорос проиграл. Если тайский бат вернется к 25:1, его потери составят не менее 400 миллионов долларов США, когда он аннулирует свои будущие контракты. Фондовый рынок также медленно восстанавливается, и фондовый индекс растет. Его доходы от фьючерсов на акции становятся меньше.
Использование фондового рынка и Forex - это тактика Сороса. Если все пойдет по его плану, он будет зарабатывать деньги и на том, и на другом. Но сейчас Сорос не смог позаботиться об обоих рынках и понес убытки от сброса акций и валют. Он не смог вернуть все свои потери от фьючерсных контрактов!
В этот раз правительство Таиланда хорошо поработало и заставило Сороса понести убытки на сумму более 600 миллионов долларов США! Сорос был в ярости, когда вспомнил, как Фэн Юй вывел свои средства после получения прибыли!
Гнев Сороса на Фэн Юя был больше, чем на правительство Таиланда и главу Центрального банка Таиланда.
Ответные меры со стороны правительства Таиланда и его Центрального банка - это нормально, и Сорос ожидал этого.
Но внезапный уход Фэн Юя превзошел все ожидания Сороса. Если бы не участие Фэн Юя, Сорос подготовил бы больше средств для борьбы с правительством Таиланда и, возможно, выиграл бы.
Сорос не потерял бы деньги, если бы Фэн Юй не участвовал!
Сорос не подумал о том, что он также не доверял Фэн Юю. Все это время он просил своих людей следить за средствами Фэн Юя.
Обе стороны не доверяли друг другу. Как они могут хорошо сотрудничать?
"Босс, что нам теперь делать? Мы продолжаем занимать баты, чтобы дать отпор, или...?" спросил Друкен Миллер.
Сорос обсудил это со своими управляющими фондами и согласился продолжать подавлять тайский бат, одновременно переводя средства из других стран.
В то же время они будут уговаривать Фэн Юя принять участие и продолжать распространять слухи.
Но теперь, когда в дело вступил Сингапур, Сорос и его люди не могли продолжать. Проценты от займа батов сильно увеличили их расходы, и они не могли воспользоваться наиболее удобным краткосрочным кредитованием, поскольку это было бы все равно, что дать деньги правительству Таиланда.
Сорос принял трудное решение. "Давайте остановимся. Сначала аннулируем все фьючерсные контракты на акции, чтобы не потерять и временно вывести средства. Как только все наши средства будут вложены, мы вернемся!".
Решение Сороса - это признание того, что он проиграл эту войну.
Друкен Миллер хочет сказать Соросу, что этот проигрыш существенно повлияет на их репутацию. Но он не знает, как сказать Соросу. Если они не признают поражение, их потери возрастут!
......
Управляющий Центральным банком Таиланда снова был окружен репортерами. Курс тайского бата вернулся к отметке 25:1 и продолжает расти. Достижение 25:1 не должно было стать проблемой.
С помощью Сингапура они выиграли у Сороса, и Сорос отступил!
"Я говорил, что мы заставим этих спекулянтов потерять все свои деньги. Теперь мы это сделали! Никто не может манипулировать тайским батом! Никто не сможет победить могущественный Таиланд!".
Сорос со злостью швырнул пульт дистанционного управления в телевизор. Треск! Экран дорогого ЖК-телевизора треснул, и из него пошел дым.
Хочешь, чтобы я потерял все свои деньги? Отлично! Давайте подождем и посмотрим, кто будет смеяться до последнего!

    
  





  


  

    
      "Здравствуйте, это господин Фэн Юй?"
Фэн Юю было любопытно. Не 
многие знают номер его телефона в Гонконге, и он не сообщает его. Это 
незнакомый номер, а судя по акценту, его мандарин очень плохой.
"Говорим. Кто это?"
"Я Паттен. Я хотел бы встретиться с вами. Когда нам удобно встретиться?".
А?
 Паттен? Почему это имя так знакомо? Он говорит как иностранец с сильным
 кантонским акцентом. Подождите... губернатора Гонконга зовут Паттен.
Фэн
 Юй задумался на некоторое время. Все его инвестиции в Гонконге были 
законными и не наступали никому на пятки. Он также не сделал ничего, что
 могло бы навредить Гонконгу.
Губернатор ищет неприятностей, или эта встреча - хорошая вещь?
"Как насчет завтрашнего дня? Цюаньчжудэ на ХХХ-роуд, отдельная комната №. 3. Я угощу вас настоящим китайским обедом".
"Хорошо. Я буду там в 11.30 утра. Я с нетерпением жду встречи с вами".
Повесив трубку, Фэн Юй позвонил Ли Цзекаю. "Брат Кай, я хочу спросить тебя кое о чем. Ты знаешь Паттена?"
Ли
 Цзекай был ошеломлен. Крис Паттен, губернатор Гонконга. Как он может не
 знать его? Но почему Фэн Юй спрашивает о нем? Хочет ли Фэн Юй 
встретиться с Паттеном?
Почему Фэн Юй хочет с ним встретиться? 
Гонконг скоро будет передан Китаю, и там будет новый губернатор. Этот 
Паттен вернется в Великобританию.
Кроме того, хотя новый 
губернатор Гонконга будет избран, именно китайское правительство 
назначает губернатора. Фэн Юй должен знать об этом, верно?
"Вы говорите о нашем нынешнем губернаторе? Почему? Вы хотите узнать его?"
"Нет. Это он хотел со мной познакомиться". Фэн Юй рассказал Ли Цзекаю о телефонном звонке Паттена.
"Брат Фэн, ты держишь паспорт Гонконга?" спросил Ли Цзекай.
"Именно так. С гонконгским паспортом удобнее путешествовать за границу".
"Кажется,
 я догадываюсь, почему Паттен хочет с вами встретиться. Он должен думать
 о том, чтобы пригласить вас принять британское гражданство". сказал Ли 
Цзекай.
А? Пригласить меня стать британцем?
Фэн Юй подумал 
об этом и решил, что это возможно. Только активы его консалтинговой 
фирмы "Ветер и дождь" - это не маленькая сумма. Если он станет 
британцем, Великобритания получит большие инвестиции.
Хотя у Фэн Юя есть паспорт Гонконга, он никогда не считал себя жителем Гонконга и не думал о миграции.
"Спасибо. Я думал, он хочет видеть меня по какому-то важному делу".
"Хотя
 в настоящее время он является главой правительства Гонконга, его 
полномочия ограничены. Вам не нужно обращаться с ним, как с каким-то 
большим человеком". ответил Ли Цзекай.
Для Ли Цзэкая и семьи Ли 
губернатор Гонконга - ничто. Если губернатор рассорится с семьей Ли, то 
губернатора просто заменят, и ничего с ними не случится.
"Хорошо. 
Брат Кай, ты можешь сопровождать меня завтра на встречу с ним?" Фэн Юй 
никогда раньше не встречался с правительственными чиновниками Гонконга и
 ничего о них не знал. Будет лучше, если рядом будет Ли Цзэкай.
Фу Гуанчжэн снова уехал в Китай, а Фу Гуанвэй ненадежен. Таким образом, Фэн Юй может пригласить только Ли Цзэкая.
"Конечно. Завтра у меня тоже ничего нет. Давайте встретимся за обедом".
......
Дверь
 в отдельную комнату открылась, и вошел кавказец с белыми волосами. Он 
был одет небрежно и совсем не походил на губернатора, а скорее на 
соседского старика.
Помощник Паттена положил свой портфель и вышел из комнаты.
"Мистер
 Фенг, я Паттен. Приятно познакомиться с вами, и я надеюсь, что мы 
сможем стать друзьями". Паттен заметил, что Ли Цзекай сидит рядом с Фэн 
Юем. Что здесь делает второй сын семьи Ли?
Паттен был назначен 
губернатором в 1992 году и очень популярен среди жителей Гонконга. Но Ли
 Цзекай сказал, что Паттен - политик и действует лучше, чем все 
предыдущие губернаторы.
Этот губернатор настроен против Китая и 
тайно распространял теории заговора о материковом Китае. Он одобрил 
некоторые новости, передаваемые по телевидению, которые были 
необъективны и сосредоточены на негативных новостях о Китае.
С тех
 пор как Китай и Великобритания подписали соглашение о возвращении 
Гонконга, у обоих правительств были хорошие отношения. Но после того, 
как Паттен начал демократические реформы в Гонконге, отношения между 
Китаем и Великобританией ухудшились.
Почему в Гонконге не было 
демократических реформ, когда он находился под британским правлением? 
Почему они должны быть проведены, когда Гонконг собираются вернуть 
Китаю?
Британцы хотели ослабить контроль китайского правительства 
над Гонконгом и тайно назначить группу людей, которые возьмут на себя 
контроль над правительством Гонконга. Таким образом, британцы 
по-прежнему будут контролировать Гонконг. Демократия и представление 
интересов жителей Гонконга - все это полная чушь". Ли Цзекай сказал, что
 дополнительные представители в совете Гонконга либо из влиятельных 
семей, либо люди, которых поддерживает британское правительство.
Вы
 представляете народ? Вот во что верили жители Гонконга! Конечно, 
представители должны делать что-то, чтобы удовлетворить жителей, но это 
больше для их выгоды.
Ли Цзекай много рассказывал Фэн Юю о правительстве Гонконга и Паттене. Он также упомянул о делах Паттена.
После слов Ли Цзекая впечатление Фэн Юя о Паттене ухудшилось.
Фэн Юй встал и пожал руку Паттену. "Я давно хотел встретиться".
"Господин
 Фэн, зовите меня просто Паттен. Господин Ли Цзекай. Я не ожидал увидеть
 вас здесь сегодня". Паттен поприветствовал Ли Цзекая.
"Я 
собираюсь пообедать с братом Фэном, и он сказал, что к нему 
присоединился друг. Я также не ожидал, что его друг - это ты". Тон Ли 
Цзекая был непринужденным.
Супермен Ли - человек, которого хорошо 
приняли главный архитектор и королева. Когда королева встретилась с 
Суперменом Ли, она сказала, что если Супермен Ли захочет, он станет 
следующим губернатором Гонконга, или он может назначить кого-то 
губернатором.
Поэтому губернатор Гонконга для Ли Цзекая - ничто.
Паттен - политик и не из благородной семьи. Он улыбнулся Ли Цзекаю, не обращая внимания на его непринужденный тон.
"Мне очень приятно пообедать с господином.
Ли и господин Фэн".
Ли
 Цзекай одарил Фэн Юя гордым взглядом. Ты слышал это? Этот старик ставит
 мое имя выше твоего! Это показывает, что у Паттена нет дальновидности!
Хотя
 Ли Цзэкай и гордился, он знал, что его активы находятся далеко от Фэн 
Юя. Но перед приездом Паттена он сказал Фэн Юю, что этот губернатор 
будет уважать его больше, чем Фэн Юя.
Это было именно то, что сказал Ли Цзэкай.
Фэн Юй нажал кнопку на стене, и вошла официантка. Фэн Юй кивнул ей, и еду подали.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй встретил Паттена множеством блюд и все время просил его 
попробовать их все. Но Фэн Юй просто отказывался спросить, какова цель 
этой встречи.
Через некоторое время Паттен не выдержал. Даже когда Ли Цзекай был рядом, он все равно спрашивал Фэн Юя.
"Господин Фэн, вы не так давно стали гражданином Гонконга?" Паттен отложил палочки и спросил.
Паттен
 подозревал, что Фэн Юй специально заказал эти блюда сегодня. Сегодня 
было трудно брать еду палочками. Он знал, как пользоваться палочками, но
 не очень хорошо, и несколько раз чуть не опозорился.
Да, именно так. Фэн Юй сделал это специально.
"Почему? Ты меня расследуешь?" раздраженно спросил Фэн Юй.
Гонконгское
 удостоверение личности Фэн Юя дал ему Железный Кулак Чжу, и Паттен не 
должен знать об этом, как и о двух паспортах, которые Фэн Юй держит в 
руках.
"Господин Фэн, не поймите меня неправильно. Я говорю, что 
если бы вы стали жителем Гонконга раньше, я бы узнал вас гораздо 
раньше". объяснил Паттен.
"О..."
Паттен начал сходить с ума,
 поскольку Фэн Юй не играет в игру по правилам. Как я могу продолжать 
разговор, если ты отвечаешь мне одним словом?!
Но у Паттена не 
было выбора. Если он сможет заставить группу магнатов принять британское
 гражданство, это будет хорошо для его политической карьеры.
После
 возвращения Гонконга Паттен будет заниматься дипломатической работой, 
связанной с отношениями Великобритании и Гонконга. Но если он сможет 
увеличить свой портфель до Китая или даже Юго-Восточной Азии, это будет 
лучше".
"Господин Фенг, что вы думаете о присоединении Гонконга к Китаю?" спросил Паттен.
Фэн
 Юй нахмурился. "Это возвращение Гонконга в состав Китая. Гонконг всегда
 был частью Китая, и он только сдан в аренду Англии. Обе страны 
согласились на это".
Черт! Этот болван говорит так, будто Гонконг 
всегда был частью Великобритании. Чертовски бесстыдно! Неудивительно, 
что он политик!
Паттен решил пропустить этот вопрос, чтобы не 
злить Фэн Юя. Если он разозлит Фэн Юя, ему будет трудно убедить его 
принять британское гражданство.
Стратегия Паттена по убеждению 
других магнатов принять британское гражданство заключалась в том, чтобы 
говорить плохо о Коммунистической партии, преувеличивая негативные 
новости!
Фэн Юй родом из Китая и принял гражданство Гонконга. 
Одной из причин может быть то, что Гонконг более развит, и Фэн Юй может 
быть несчастлив в Китае.
"Господин Фэн, бизнес-среда в Китае не 
очень хорошая, верно? Насколько я знаю, многие китайские чиновники 
коррумпированы и обладают слишком большой властью. Кроме того, в Китае 
существует только одна партия - Коммунистическая партия, и нет никакой 
оппозиции. Таким образом, страна может двигаться в неправильном 
направлении". Паттен использовал свой обычный метод. Как только Фэн Юй 
согласился с ним, он мог продолжить тему.
"Господин Паттен, вы 
были в Китае? Я думаю, что дальше всего вы были в Гуанчжоу, или много 
где в Шэньчжэне или Гуандуне. Вашего понимания Китая не хватает". Фэн Юй
 ответил спокойно, а затем... замолчал!
Это самая неприятная часть
 спора или разногласия. Другая сторона говорит, что то, что вы сказали, 
неправильно, но отказывается сказать, в чем именно.
"Господин Фэн,
 хотя я не был в Китае, я следил за китайскими новостями. Почти каждый 
день там арестовывают правительственных чиновников за коррупцию или 
нарушение законов. Это показывает характер этих чиновников!" Паттен 
продолжил.
"Какие новости вы смотрите? Внутренние публикации? Я 
признаю, что в Китае много коррумпированных чиновников, и многие из них 
были арестованы. Но это показывает, что партия очищает своих чиновников и
 останавливает коррупцию. Я не согласен с вашим комментарием по поводу 
их характера. Эти китайские чиновники намного лучше, чем простолюдины в 
Китае!".
В прошлом большинство высокообразованных выпускников 
поступали на государственную службу, и то, что сказал Фэн Юй, не 
является неправильным.
"Остановить коррупцию? Это все фальшивка. Как чиновники могут решать вопрос о наказании своих коллег-чиновников?
Это неправильно, и кто из чиновников может гарантировать, что не допустит ошибки?"
Паттен
 был рад, что Фэн Юй начинает общаться с ним на эту тему. Таким образом,
 он сможет постепенно убедить Фэн Юя в опасности после возвращения 
Гонконга.
"Тогда могу я спросить, как в Великобритании 
рассматриваются дела, связанные с их гражданскими служащими? Разве те, 
кто ведет их дела, не сами госслужащие?" спросил Фэн Юй.
Вы все делаете одно и то же, но при этом хотите критиковать нас?
"Это
 разные вещи. Например, в комиссии Законодательного совета Гонконга 
много районных представителей. Мы представляем интересы народа". 
объяснил Паттен.
"Правда? Как насчет того, чтобы сравнить долю 
коррумпированных офицеров с обеих сторон? Я думаю, что у британцев эта 
доля выше. Государственные служащие получают высокие зарплаты, но они 
все равно коррумпированы. Это говорит о том, что ваша политика 
провалилась!" Фэн Юй усмехнулся.
В Великобритании много политиков,
 а что делают политики? Играют с политикой и навязывают политику, 
которая нравится народу, чтобы получить поддержку. После этого они 
находят способы извлечь выгоду из своей власти. Только в этом китайские 
чиновники намного лучше".
"Это потому, что партия скрыла большинство случаев".
"Вы
 хотите сказать, что Великобритания не скрывала? У вас у всех много 
партий, и ваша политика постоянно меняется. Я думаю, что это шутка. Я 
держусь за паспорт Гонконга, потому что он нужен мне для моего бизнеса, и
 дело не в том, что я не люблю Китай! Мои родители все еще в Китае!"
Паттен был смущен и не ожидал такого ответа.
"Господин
 Фэн, давайте поговорим о бизнес-среде. Экономика Китая сильно отстает 
от экономики Великобритании. Гонконг хорошо развивался под британским 
правлением, и кто знает, что произойдет после того, как Китай возьмет 
власть. Подумайте вот о чем. Сколько магнатов в Китае? Весь бизнес там 
ограничен китайским правительством и вынужден делиться прибылью с 
коррумпированными чиновниками!
" Паттен снова начинает плохо говорить о Китае.
"Кто
 вам об этом рассказал? Это все информация десятилетней давности. Сейчас
 в Китае очень много магнатов. Некоторые из них даже богаче гонконгских 
магнатов. Кроме того, развитие Китая идет гораздо быстрее, чем в 
Великобритании. Только китайский рынок сопоставим с рынками нескольких 
европейских стран вместе взятых".
Фэн Юй увидел, что Паттен 
собирается что-то сказать, и прервал его. "Господин Паттен, я понимаю, 
что вы хотите сказать. Вы хотите, чтобы я мигрировал в Великобританию, 
верно? Простите, но мне это не интересно!"
Поболтав некоторое 
время, Фэн Юй был раздражен Паттеном. Если бы он знал, что этот человек 
настолько раздражителен, он бы не стал с ним встречаться.
Паттен был удивлен. После стольких слов, Фэн Юй не был затронут?!
Но
 Паттен не посмел рассердиться на Фэн Юя. Хотя статус Фэн Юя в Гонконге 
невысок, рядом с ним сидит Ли Цзекай. Если семья Ли рассердится, у него 
будут проблемы.
Ли Цзекай начал болтать с Фэн Юем, не обращая 
внимания на Паттена. Паттен пытался присоединиться к их разговору, но не
 имел возможности. Когда он встал и приготовился уходить, Фэн Юй и Ли 
Цзекай прекратили беседу.
"До свидания, господин Паттен!".
Хмф! Это ваше упущение - не стать британским гражданином! Вы все будете жалеть об этом!

    
  





  


  

    
      "... Вот решение, которое я придумал для всех вас. Пусть ваши деньги умножатся!" Фу Гуанчжэн стоял на сцене и произносил речь.
Толпа радостно аплодировала.
В
 этот период Фу Гуанчжэн использовал рекламу и сарафанное радио для 
продвижения своего инвестиционного фонда, и его фонд накопил несколько 
сотен миллионов HKD. Большая часть средств поступает от простых граждан.
Вы
 вложили несколько сотен тысяч, и он вложил несколько сотен тысяч. Никто
 не заметил, как Фу Гуанчжэн накопил несколько сотен миллионов. Но он не
 удовлетворен. В Гонконге у простых граждан все еще много сбережений. 
Достаточно взглянуть на консалтинговую фирму "Ветер и дождь". За 
несколько дней они накопили гораздо больше средств.
Фу Гуанчжэн 
упорно трудился, чтобы собрать эту сумму, а консалтинговая фирма "Ветер и
 дождь" получила больше, чем он, с помощью нескольких объявлений.
Но
 профессор Лян был доволен этим результатом. Срок действия - один год, и
 через год он гарантирует, что использует фонд для получения большей 
прибыли. По крайней мере, его доходность будет лучше, чем у других 
финансовых учреждений Гонконга!
Фу Гуанчжэн и профессор Лян 
пытаются помочь простым гражданам. Что касается тех, кто им не верит и 
хочет инвестировать в другие компании, они мало что могли сделать.
"Брат Фэн, почему ты здесь?" Фу Гуанчжэн сошел со сцены и увидел Фэн Юя, сидящего за кулисами.
У
 Фэн Юя было странное выражение лица. Неужели Фу Гуанчжэн и его люди 
раньше руководили какой-то финансовой пирамидой? Где Фу Гуанчжэн 
научился этим "мотивационным" речам?
"Я здесь, чтобы послушать вашу речь. Я не знал, что вы такой хороший актер. Ты ходил на прослушивание в Shaw Brothers?".
"Хватит
 меня дразнить. Я старался изо всех сил, но результаты не такие хорошие,
 как у вашей консалтинговой фирмы "Ветер и дождь". Честно говоря, 
брендинг для инвестиционных фондов все еще очень важен. Если бы я не 
использовал свою компанию в качестве залога, никто бы не стал 
инвестировать в меня". Фу Гуанчжэн улыбнулся.
"Это уже очень хорошо.
Кто еще, кроме вас, может так быстро собрать средства? Вы думаете 
помочь своей семье повысить статус, или вы заинтересованы в создании 
инвестиционного фонда?" Фэн Юю стало любопытно. Что пытается сделать Фу 
Гуанчжэн? Хочет ли он помочь простым гражданам избежать кризиса?
"Немного
 и того, и другого. Я также хочу, чтобы правительство Гонконга ввело 
меры по охлаждению рынка недвижимости". ответил Фу Гуанчжэн.
Но 
нынешнее правительство ничего не делает с рынком недвижимости. Возможно,
 они пытаются создать ложное впечатление о сильной экономике. 
Правительство знает, что на рынке недвижимости назревает пузырь, но 
прежде чем пузырь лопнет, Гонконг вернется в состав Китая. Они не 
заботятся о гражданах Гонконга!
Фэн Юю стало любопытно. С каких 
это пор Фу Гуанчжэн так заботился о стране? Хотя Фу Гуанчжэн не является
 отъявленным бизнесменом, он также не филантроп. Он редко делает 
пожертвования в Гонконге, не говоря уже о Китае.
Даже если Гонконг попадет в финансовый кризис, большинство инвестиций Фу Гуанчжэня находятся в Китае. О чем тут беспокоиться?
"Брат Фу, что с тобой?"
После
 того, как Фэн Юй задал этот вопрос, он заметил, что Фу Гуанчжэн смотрит
 на профессора Ляна. Может быть, он делает все это для профессора Ляна? 
Это то, что профессор Лян хотел, чтобы он сделал?
Подождите... Фу 
Гуанчжэн не смотрит на профессора Ляна, а смотрит на женщину рядом с 
ним. Женщина, похоже, близка к профессору Ляну и должна быть его 
родственницей.
Фу Гуанчжэн интересуется этой женщиной?
"Эх, эх, эх... перестань смотреть на нее. Что случилось? Она тебе нравится? Кто она? Родственница профессора Ляна?"
"Лян Инь. Она дочь профессора Ляна и только что вернулась из-за границы!" ответил Фу Гуанчжэн, не отрывая от нее глаз.
Если
 бы не Лян Инь, Фу Гуанчжэн не приложил бы столько усилий. Он открыл 
этот инвестиционный фонд для профессора Ляна, чтобы сначала попытаться 
завербовать его.
Но после встречи с дочерью профессора Ляна Фу 
Гуанчжэн изменил свое мнение. Он хочет сделать что-то, чтобы привлечь 
внимание Лян Инь.
Фу Гуанчжэн не беспокоится о нации. Это Лян Инь 
хотел помочь простым гражданам, и он делает все это, чтобы повысить 
расположение Лян Инь к нему. Если бы ему удалось понравиться Лян Инь, он
 бы радовался больше, чем зарабатыванию денег!
Лян Инь не только красива, но и высокообразованна и заботлива.
Профессор
 Лян - один из ведущих экономистов в финансовом секторе Гонконга. Он 
также является профессором и пользуется большим уважением. Многие из 
богатых людей Гонконга второго поколения являются студентами профессора 
Ляна.
Не будет позором, если Фу Гуанчжэн женится на Лян Инь, и он 
все равно что-то приобретет. Он будет известен как зять профессора Ляна,
 и будет получать от профессора Ляна бесплатные советы по финансовым 
инвестициям!
Таким образом, Фу Гуанчжэн сможет удержать свои 
позиции в финансовом секторе и получит больше шансов стать следующим 
главой семьи Фу!
"Ты заинтересован в ней или потому, что она дочь 
профессора Ляна? Позволь мне предупредить тебя... Профессор Лян - мой 
уважаемый учитель. Если ты хочешь подшутить над ее чувствами, то лучше 
остановись сейчас". Фэн Юй сказал.
"Я хочу, чтобы она стала моей женой!" Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя.
Глаза Фэн Юя широко раскрылись от шока. Женой?
Фэн Юй должен был признать, что Лян Инь очень красива, но вокруг много красивых девушек. Все подруги Фу Гуанчжэна тоже красивые.
Студентки, знойные девушки, девушки из соседнего двора и т.д. Фу Гуанчжэн перепробовал всех, а Лян Инь не считает особенной.
Это потому, что она дочь профессора Ляна?
Фэн Юй немного подумал, возможно, причина в этом. Это также считается связью через брак.
В
 Гонконге богатые люди часто заводят любовниц. Хотя полигамия запрещена 
законом, многие магнаты по-прежнему живут со своими женами и любовницами
 вместе.
Даже если Фу Гуанчжэн женился, это не значит, что он 
перестанет валять дурака на улице. Фэн Юй осмелился поспорить, что Фу 
Гуанчжэн не перестанет продолжать в том же духе!
"Брат Фу, желаю тебе успеха!"
Чтобы
 завербовать эксперта по финансовому рынку, Фу Гуанчжэн начинает со 
своей дочери. Никто другой не будет заниматься подобными вещами.
После того, как Фэн Юй закончил говорить, Фу Гуанчжэн схватил две бутылки воды и подбежал к Лян Инь.
Фу Гуанчжэн считается красавцем, и хотя ему уже за 30, он не так уж стар.
С
 богатством Фу Гуанчжэна он может легко заполучить женщину, которую 
захочет. Но на этот раз Фу Гуанчжэн встретил свою пару. Лян Инь не 
проявила к нему никакого интереса!
Профессор Лян мог сказать, что 
Фу Гуанчжэн интересуется его дочерью. Он слышал, что Фу Гуанчжэн - 
плейбой, но после общения с ним он понял, что Фу Гуанчжэн не так плох, 
как о нем ходят слухи. Он все еще может принять его в качестве зятя. 
Конечно, сначала он должен понравиться его дочери!
Судя по выражению лица Лян Инь, Фу Гуанчжэн ей не интересен.
Фэн
 Юй улыбнулся и покачал головой, увидев, как Лян Инь холодно смотрит на 
Фу Гуанчжэна. Революция все еще продолжается! Товарищ, вы должны усердно
 работать!
Фэн Юй посмотрел на дату. Сорос должен быть готов к возвращению!

    
  





  


  

    
      "Вы все должны доверять мне. У правительства Таиланда есть только эти
 уловки. Мы обязательно победим!" Сорос обращался к нескольким главным 
инвесторам.
"Почему вы не можете начать с других стран? Почему вы должны выбрать именно Таиланд?" спросил кто-то.
"Другие
 страны будут использовать те же стратегии, что и Таиланд. Только когда 
мы выиграем у Таиланда, остальные страны будут нас бояться! Мы должны 
дать им понять, что все их уловки бесполезны против нас!" твердо ответил
 Сорос.
"Но у нас нет достаточных средств. Кроме того, мы понесли 
убытки. Если курс тайского бата вернется к 24:1, наши потери будут еще 
больше!"
"Нет. Сейчас мы понесли некоторые потери, но по сравнению
 с нашими будущими прибылями эти потери - ничто. Таиланд может 
показаться прекрасным на данный момент, но это потому, что у нас 
недостаточно средств. Но я знаю, что у всех вас здесь еще есть облигации
 США. Если мы используем наши облигации, мы сможем легко победить 
правительство Таиланда!"
"А если мы потерпим неудачу? Наши потери 
возрастут. Мы можем увеличить наши средства, так же как и правительство 
Таиланда. Я все еще думаю, что мы должны использовать тактику удара и 
бегства. Мы подавим валюты других стран и выведем средства сразу после 
того, как получим прибыль. Мы не должны давать им время на ответные 
меры".
"На этот раз у нас точно будет достаточно средств. Я все 
еще могу получить большое количество средств, чтобы присоединиться к 
нам. Этот фонд не меньше 5 миллиардов долларов США!" сказал Сорос.
"Какой хедж-фонд? Кто инвестор?"
"Фенг
 Ю. Третий акционер Microsoft и человек, который купил 
Эмпайр-стейт-билдинг. У него еще есть русский друг, который 
присоединится к нам".
Сорос планировал и ждал этой возможности в течение трех лет. Он должен победить любой ценой!
Временная неудача не остановит Сороса. Он не потерпит поражения и уверен, что пронесется по Юго-Восточной Азии!
Сорос был остановлен в марте, побежден в мае, и это уже третий раз. Он не потерпит поражения снова!
"Если это так, то мы поверим вам еще раз. Хорошо. Сейчас мы пойдем и соберем средства.
"
 После короткого обсуждения несколько инвесторов решили продолжать 
верить Соросу. В конце концов, Сорос помог им получить высокую прибыль в
 прошлом.
......
"Босс, на рынке продается большой объем американских облигаций. Объем огромный". Ральф позвонил, чтобы сообщить Фэн Юю.
"Ты знаешь, сколько они могут выручить от продажи облигаций?"
"Эээ... Я не могу узнать точную цифру, но это более 2 миллиардов долларов США!" Ральф был взволнован.
2
 миллиарда долларов США? Эту сумму ожидал Фэн Юй. Но Фэн Юй подозревает,
 что реальная цифра может быть больше. Если эта сумма будет добавлена в 
банк, а также несколько миллиардов Фэн Юя, правительство Таиланда 
проиграет, и тайский бат резко упадет!
"Хорошо. Я знаю. 
Продолжайте следить за ними и немедленно докладывайте мне, если что-то 
случится. О, есть ли какие-нибудь проблемы в Microsoft?"
"Ничего, разве что мистер Аллен пожаловался, что вы пропустили ежемесячное собрание".
Фэн Юй привык к этому, и ему все равно. Пока на него жалуется не Билл Гейтс, он сохранит свое место в совете директоров.
Еще
 через два-три года Lenovo Kingsoft будет готова. В это время Фенг Ю 
будет все равно, будет ли он одним из директоров Microsoft. Возможно, он
 даже продаст все свои акции Microsoft.
"А что насчет Amazon? Как идет их развитие?"
"Они
 все еще пытаются создать свою клиентскую базу. Число посетителей и 
регистраций на их сайте значительно выросло, но продажи не увеличились. 
Они все еще теряют деньги".
Ральф не мог понять, почему его босс так беспокоится об этом книжном интернет-магазине.
"Смотри и учись на модели работы этого сайта. Это будет полезно для меня в будущем. Если больше ничего нет, я буду работать".
Ральф
 каждый день отчитывается перед Фэн Юем по электронной почте, и Фэн Юй в
 курсе всего. Это долгосрочные инвестиции, и ему не нужно внимательно 
следить за ситуацией. Даже если будут небольшие колебания цен на акции 
Microsoft, он не будет возражать, так как цены на акции Microsoft растут
 каждую неделю.
Как только Фэн Юй положил трубку, раздался звонок.
 Это Сорос. На текущих телефонных линиях до сих пор нет вызова, 
ожидающего обслуживания. Если Фэн Юй пользуется телефоном, звонки других
 людей не пройдут.
"Джордж, почему ты свободен, чтобы позвонить мне сегодня?" спросил Фэн Юй.
"Фэн, твои средства готовы?" спросил Сорос.
"Почти. Мои средства будут готовы через неделю. А что? Вы снова собираетесь атаковать тайский бат?".
"Да. Я собрал еще одну сумму денег. Если вы сможете присоединиться к нам, мы добьемся успеха!"
Краткосрочные
 процентные ставки сейчас очень высоки. Но если они используют 
краткосрочные и среднесрочные кредитные ставки, например, на одну 
неделю, один месяц и т.д., они все равно смогут молниеносно сокрушить 
правительство Таиланда.
На этот раз они будут использовать больший
 фонд для заимствования и сброса тайского бата, и прежде чем 
правительство Таиланда успеет отреагировать, тайский бат будет 
обесценен.
Даже если правительство Таиланда успеет вовремя 
отреагировать, они смогут использовать свои резервы только для того, 
чтобы остановить их. Если это произойдет, победителем окажется та 
сторона, у которой больше средств.
На этот раз Сорос не позволит 
вмешаться ни одной стране. Он должен распространить некоторые слухи в 
Сингапуре и на других рынках, чтобы остановить их от оказания помощи 
Таиланду.
Как только тайский бат рухнет, начнется цепная реакция, и пострадает вся Юго-Восточная Азия!
"Хорошо. Когда мы начинаем?" со смехом спросил Фэн Юй. Он знал, что Сорос не потерпит поражения.
"В
 конце июня, а победитель определится максимум через десять дней!" Сорос
 был очень уверен в себе. Если он не сможет победить такую маленькую 
страну, как Таиланд, с теми средствами, которые у него есть, он может 
забыть о том, чтобы прочесать все остальные страны Юго-Восточной Азии, и
 он не годится для управления Квантовым фондом!
"Хорошо. Мы выйдем
 на рынок вместе. Думаю, на этот раз мы победим!" Фэн Юй считает, что 
правительство Таиланда будет бессильно остановить их. В резервах 
правительства Таиланда должно быть менее 20 миллиардов долларов США, а 
фонды Сороса и Фэн Юя могут почти сравняться с этой суммой.
Есть еще спекулянты из финансовых учреждений и бизнесмены, которые присоединяются, чтобы получить выгоду.
Тайский бат резко упадет!
Повесив
 трубку, Сорос стал более уверенным. Правительство Таиланда и их 
Центральный банк любят хвастаться. Вы все утверждаете, что победили? Я 
все еще могу принять эти потери, и для меня это ничто!
Это всего 
лишь маленькая победа, а вы все празднуете. Это только закуска! На этот 
раз я хочу увидеть, как вы все собираетесь остановить меня!
Фэн Юй позвал Хэ Чжаоцзи. "Старина Хэ. Приготовь наши средства. Мы скоро отправимся в олл-ин!"

    
  





  


  

    
      "Старина Хэ, сколько раз мы можем использовать кредитное плечо для 
фьючерсного контракта на 2 миллиарда долларов США на тайский бат?". Фэн 
Юй стоял перед компьютером в своем офисе и отдавал приказы Хэ Чжаоцзи.
Хэ
 Чжаоцзи был шокирован. Контракт на 2 миллиарда долларов требует много 
средств, а Фэн Юй все еще хочет использовать кредитное плечо? Как только
 курс тайского бата вырастет, они будут вынуждены аннулировать свои 
контракты!
Чтобы предотвратить принудительное закрытие фьючерсного
 контракта, они должны подготовить больше средств. Если Фэн Юй очень 
уверен, что тайский бат обесценится и не будет расти, тогда им не нужно 
будет готовить средства.
Может быть, Босс уверен, что правительство Таиланда не примет ответных мер?
"Мы
 не должны быть в состоянии получить 20-кратное кредитное плечо с нашими
 средствами. Но 15-кратное кредитное плечо не должно быть проблемой". 
Босс, не будет ли это слишком рискованно?". Хэ Чжаоцзи колебался.
"Тогда
 давайте просто воспользуемся 15-кратным кредитным плечом. Начните 
формировать наш портфель. Не забывайте распределять их. На этот раз мы 
точно выиграем!"
Уверенность Фэн Юя подействовала на Хэ Чжаоцзи и 
уменьшила его колебания. Каждый раз, когда Фэн Юй показывал такое 
выражение лица, компания получала высокую прибыль.
Хотя в этот раз
 использовалось больше средств, и риски были выше, Хэ Чжаоцзи стал более
 уверенным и почувствовал, что сможет пойти по стопам своего босса и 
заработать немного денег!
Помимо фьючерсов на тайский бат, Фэн Юй 
также попросил Хэ Чжаоцзи купить фьючерсы на фондовый индекс Таиланда. В
 этот период фондовый индекс Таиланда восстановился до более чем 1 000 
пунктов.
Но на этот раз Фэн Юй будет сотрудничать с Соросом, чтобы
 атаковать экономику Таиланда. Фондовый индекс, несомненно, упадет более
 чем на 50%!
Однако Фэн Юй почти израсходовал все свои средства на фьючерсные контракты.
Профессор
 Лян стоит рядом с Фэн Юем. Ему интересно, что собирается делать Фэн Юй.
 Когда он услышал, что Фэн Юй собирается использовать большую часть 
своих средств для покупки фьючерсных контрактов, он нахмурился.
У 
Фэн Юя осталось не так много денег. Если Сорос лжет и внезапно нападет 
на Гонконг, у Фэн Юя не будет достаточно средств для защиты.
Сорос
 также может попытаться подтолкнуть курс тайского бата вверх, и Фэн Юй 
будет вынужден отменить свой фьючерсный контракт и понести огромные 
убытки.
Но для Сороса совершенно невозможно подтолкнуть курс 
тайского бата вверх. Фэн Юй понесет убытки, если он это сделает, но 
Сорос также понесет убытки. Фонд Quantum купил много фьючерсов на 
тайский бат с короткой позицией. Это будет проигрышная ситуация для 
обоих. Инвесторы, поддерживающие Сороса, не позволят ему сделать это.
"Фэн Юй, тебе не кажется, что риск слишком высок?" спросил профессор Лян. Этот молодой человек слишком смел.
"Профессор Лян, вы думаете, что у меня всего 6 миллиардов долларов США?" Фэн Юй улыбнулся.
Глаза профессора Ляна широко раскрылись. "У вас все еще есть спрятанные средства?"
Если у Фэн Юя все еще есть средства, он все еще может сбежать, не понеся больших потерь.
Они
 используют некоторые потери для получения больших прибылей, и это 
правильно. Инвестиции не являются на 100% безопасными. Всегда есть риск,
 и чем больше риск, тем выше прибыль.
Фэн Юй улыбнулся и ничего не ответил ему.
"На этот раз Сорос делает возвращение. Как долго, по-вашему, сможет продержаться правительство Таиланда?"
"Десять
 дней!" Фэн Юй оценивает ситуацию так же, как и Сорос. Десяти дней им 
хватит на многое. У тайского правительства нет достаточных резервов, а 
ограничение кредитных ставок уже ограничило развитие Forex.
В 
правительстве Таиланда нет экспертов по финансовой торговле. Их меры, 
принятые для того, чтобы остановить Сороса, были похожи на те, которые 
Индонезия использовала против Сороса несколько лет назад. В тот раз 
Сорос отступил, но не потому, что испугался. А потому, что Сорос 
почувствовал, что время еще не пришло.
Теперь... пришло время пожинать плоды!
"Вы рассматривали возможность того, что Сорос внезапно развернется и нападет на Гонконг?" спросил профессор Лян.
"Невозможно.
 Но если он это сделает, вы все еще рядом. Он также не получит много 
прибыли, если нападет на Гонконг сейчас. Более того, он рассорится со 
мной. Я могу понести потери, но его потери будут выше".
На этот 
раз фонды Сороса огромны, и большая часть средств ему не принадлежит. 
Если в этот раз он понесет значительные убытки, его репутация исчезнет, и
 он окажется в глубокой беде!"
Фэн Юй был уверен, что Сорос в первую очередь думает только о прибыли.
Сорос
 - типичный жадный еврей. Ходили слухи, что во время его второго брака 
священник спросил, готов ли он разделить с женой все, чем владеет. Сорос
 стоял, не говоря ни слова, пока его адвокат не подошел к нему и не 
сказал, что свадебные клятвы недопустимы в суде. В это время священник и
 невеста были совершенно смущены им!
На этот раз Сорос попросил 
своих инвесторов распродать свои американские облигации, чтобы собрать 
огромную сумму денег. Это означает, что он собирается одним смертельным 
ударом покончить с правительством Таиланда и получить максимальную 
прибыль. В это время он никогда не нападет на Гонконг.
Но после 
поражения правительства Таиланда Сорос может попытаться атаковать 
Гонконг, чтобы проверить защиту, или он может подождать, пока остальные 
рынки потерпят поражение, прежде чем атаковать Гонконг.
Сорос не отпустит Гонконг.
Сорос
 однажды сказал, что правильные или неправильные суждения не так уж 
важны. Важно лишь наилучшим образом использовать все свои силы, когда вы
 правы.
То, что сказал Сорос, в точности соответствует тому, что 
сейчас чувствует Фэн Юй. Сейчас он делает правильные инвестиции и хочет 
получить максимальную выгоду!
Кроме того, средства Фу Жунци и 
Супермена Ли уже готовы. Они также пообещали китайскому правительству, 
что будут защищать стабильность Гонконга до возвращения Гонконга.
Последний
 раз, когда Сорос проверял защиту Гонконга, встревожил Фу Жунци и 
Супермена Ли. Но пока Фэн Юй был рядом, Фу Жунци и профессор Лян не 
могли предсказать, когда Сорос нападет. Но, несмотря ни на что, Сорос 
никогда не отпустит Гонконг.
Экономики стран Юго-Восточной Азии взаимосвязаны.
Как только валюта одной страны обесценится, произойдет цепная реакция, и
 это отразится на валютах других стран. Многие иностранные инвесторы 
этих стран - те же самые. Как только они выведут свои инвестиции, курсы 
валют всех стран резко упадут.
На этот раз Сорос идет на все, и 
никто не хочет идти против него. Это позволит Соросу легче победить. 
Гонконг не похож на Таиланд, который пользуется поддержкой Китая. Даже 
сейчас, когда рядом только Супермен Ли и Фу Жунци, Гонконг не будет 
побежден легко.
Фу Жунци сказал, что как только Сорос атакует 
валюту Гонконга, средства остальных магнатов выйдут на рынок и заставят 
Сороса потерять все свои деньги!
Сейчас ситуация такова, что Фэн Юй идет зарабатывать деньги, а... остальные следят за его двором!

    
  





  


  

    
      "Фенг, ты готов? Мы начнем сегодня. Давай работать вместе, чтобы заработать немного денег!"
"Конечно. Мы победим правительство Таиланда в течение десяти дней!"
Сорос разделил свои инвестиции на три области. Он будет шортить акции, процентные ставки и валюту, в чем он хорош.
Если
 бы Сорос шортил только валюту, его затраты были бы выше, и их было бы 
сложнее контролировать. Стратегия, которую он использует, заключается в 
спекуляции на основе взаимосвязи между всеми тремя областями. Как только
 рынок рухнет, рухнут и другие сферы.
Это означает, что если 
фондовый рынок рухнет, то упадут и курсы валют. Если курс тайского бата 
упадет, фондовый рынок также рухнет. После этого у правительства 
Таиланда не останется другого выбора, кроме как повысить ставки 
сбережений, и это ускорит финансовый кризис!
Операционная модель 
Фэн Юя такая же, как и у Сороса. Он также использует трехстороннюю 
атаку, поскольку все финансовые рынки взаимосвязаны.
На этот раз они начнут с того, что снова сбросят тайский бат!
......
Управляющий
 Центрального банка Таиланда Басонг читал какие-то документы и думал о 
том, как очистить банк от плохих долгов, когда к нему в кабинет ворвался
 его подчиненный.
"Губернатор, сейчас на рынке Forex сбрасывается большое количество батов. Стоимость тайского бата начинает обесцениваться!".
"Что?
 Почему это снова происходит?" Басонг был шокирован. Что происходит? 
Сорос и его люди вернулись? Неужели он не боится после поражения в 
прошлый раз?
"Я не уверен. Но мы провели расследование, и похоже, что за этим стоит Квантовый Фонд!" ответил подчиненный.
Квантовый фонд. Сорос и его люди вернулись.
В
 прошлый раз, когда правительство Таиланда повысило кредитные ставки, 
это повлияло на весь финансовый рынок и вызвало множество жалоб. Но в 
конце концов им удалось прогнать Сороса и других международных 
спекулянтов.
Они думали, что все уже позади и можно потихоньку 
корректировать свою политику, чтобы спасти экономику Таиланда. Но Сорос и
 его люди вернулись!
Но если мы смогли победить вас всех однажды, мы сможем сделать это снова!
"Не
 паникуйте. Скажите остальным, что им запрещено одалживать им тайские 
баты. Также сообщите вышестоящему руководству... неважно. Я сам доложу 
вышестоящему начальству". Басонг махнул рукой и вышел из кабинета.
Это
 вызвало некоторые задержки для Басонга, и это проблема слишком большого
 количества уровней в правительстве. Если бы это была компания Фэн Юя, 
Хэ Чжаоцзи мог бы позвонить Фэн Юю в любое время, когда возникнут 
какие-либо чрезвычайные ситуации. Пожар уже разгорелся, а ты все еще 
хочешь лично докладывать высшему руководству? О чем ты думаешь?
Басонг
 выиграл у Сороса и теперь был слишком самоуверен. Он все еще не знает, 
сколько средств у Сороса на этот раз. На этот раз Сорос будет 
использовать более экстремальную тактику и не даст тайскому 
правительству ни единого шанса на ответные действия!
"Генерал, Басонг хочет что-то сообщить".
"Хорошо.
 Впустите его". Чавалит был не только главнокомандующим армии, но и 
премьер-министром. Хотя в Таиланде была монархия, король не обладал 
реальной властью. Все, что делала королевская семья, - это посредничала в
 разногласиях между различными политическими партиями и назначала 
премьер-министров. Но Короля Таиланда любят и уважают все тайцы.
"Басонг, в чем дело?" Чавалит подумал, что Басонг придумал какую-то новую политику для улучшения экономики.
"Генерал,
 этот еврей снова здесь. Я только что получил новости о том, что кто-то 
выбрасывает тайские баты в большом количестве. Я прошу вашего разрешения
 использовать наши иностранные резервы, чтобы преподать ему урок!" 
Басонг поклонился и сказал.
Чавалит был таким же, как и Басонг. Он
 был в ярости, но не паниковал и не боялся. Таиланд дважды выигрывал у 
Сороса, и этих международных спекулянтов нечего бояться!
"Хорошо. Я разрешаю. На этот раз мы должны заставить этих спекулянтов заплатить высокую цену!"
Бадонг ушел с приказом Шавалита. Он потратил почти час, чтобы получить это разрешение.
Когда Бадонг вернулся в свой кабинет, он заметил, что все заняты, а некоторые из его сотрудников кричат друг на друга.
"Что случилось?
Почему все в беспорядке?!" Басонг был в ярости.
"Губернатор, тайский бат резко упал. Сейчас курс 26,1:1, и он продолжает падать!" крикнул кто-то.
Что? Сколько времени прошло, а тайский бат так сильно обесценился?
"Что происходит? Как курс так сильно упал? Разве вы все не предприняли ответные меры?" прорычал Басонг.
Остальные
 сотрудники молчали и не знали, что ответить. Принять ответные меры? Как
 мы будем наносить ответный удар? У нас нет полномочий использовать 
иностранный резерв, а вы уехали на встречу с премьер-министром. У нас 
нет возможности связаться с вами.
"Чего вы все ждете? Используйте иностранный резерв для покупки в тайских батах и поднимите ставки!".
Персонал начинает двигаться.
......
"Босс, на рынок выходит большая сумма денег, скупая все тайские баты. Курсы тайских батов начинают расти!" доложил Хэ Чжаоцзи.
"Не
 волнуйтесь. Просто следуйте моим приказам и продолжайте сбрасывать баты
 с той частотой, которую я установил". Сорос занял больше батов, чем мы.
 Он намеренно заставляет правительство Таиланда использовать свой 
иностранный резерв".
Фэн Юй обсудил это с Соросом. Вначале они 
будут делать вид, что идут на все, чтобы обмануть правительство Таиланда
 и заставить его использовать свои иностранные резервы, а затем принять 
меры, чтобы привести финансовый рынок в хаос.
У Фэн Юя и Сороса 
уже было большое количество батов. Они все еще не начали сбрасывать все 
свои баты. Политика, проводимая сейчас, не окажет на них никакого 
влияния.
Фэн Юй может даже шортить тайские баты на 2 миллиарда 
долларов США, а у Сороса больше средств, чем у Фэн Юя. Он, конечно, 
будет шортить больше, чем Фэн Юй.
Фэн Юй и Сорос делают то, что 
втягивают правительство Таиланда в грязь. Когда правительство Таиланда 
захочет принять ответные меры, они поймут, что ничего не могут сделать!
Это
 делается для того, чтобы создать ложное впечатление у правительства 
Таиланда. Они хотят обмануть тайское правительство, чтобы оно поверило, 
что они зашли в тупик, и если тайское правительство использует немного 
больше своих иностранных резервов, они победят.
Когда Таиланд израсходует все свои иностранные резервы, Фэн Юй и Сорос нанесут им последний удар!
В
 это время правительство Таиланда сможет получать кредиты только от 
других стран Юго-Восточной Азии, а Фэн Юй и Сорос будут продолжать 
атаковать те страны, которые ссужают Таиланд деньгами.
После того,
 как валюта второй страны подвергнется атаке, все валюты Юго-Восточной 
Азии впадут в кризис, особенно те страны, которые находятся рядом с 
Таиландом.
Рынок Forex страны не удовлетворит Фэн Юя, Сороса и его
 людей. Они использовали миллиарды долларов США, и если они смогут 
получить доход только в несколько сотен миллионов, это будет пустой 
тратой их усилий.
Фэн Юй продолжал сбрасывать баты в постоянном темпе, и Сорос делает то же самое. Курс тайского бата колеблется без остановки.
Сорос увидел, что правительство Таиланда вышло на рынок, и на его лице появилась победная улыбка.

    
  





  


  

    
      Этой ночью курс батов вернулся к 25,4:1, и Басонг чувствовал 
гордость. Завтра он вернет курс тайского бата к 25:1. Текущий курс 
находится в пределах допустимых колебаний, но он все равно считает, что 
этого недостаточно. Текущий курс не позволит Соросу и его людям понести 
большие потери. Он должен повысить ставки еще больше, чтобы увеличить 
потери Сороса.
Фэн Юй улыбнулся, глядя на ставки. Это небольшое 
колебание не заставит правительство Таиланда насторожиться и заставит их
 попасть в ловушку.
Это называется резать мясо тупым ножом. Правительство Таиланда никогда не будет этого ожидать.
"Сегодня
 все хорошо потрудились. Кроме тех, кто на службе, возвращайтесь и 
хорошо отдохните. Я хочу подчеркнуть это еще раз. В последующие две 
недели никому не разрешается употреблять алкоголь или уходить в отпуск, 
кроме случаев крайней необходимости. Также никому не разрешается 
рассказывать другим о наших инвестициях".
Фэн Юй смотрел на всех, 
когда говорил это. В прошлом году он потратил много усилий, чтобы 
отправить одного из своих людей на сторону Сороса в качестве его шпиона.
Фэн
 Юй подозревает, что один из этих брокеров может быть подкуплен Соросом.
 Он должен быть осторожен и не попасться в ловушки, расставленные 
Соросом. Поэтому даже брокеры в компании не знают о его скрытых 
средствах. Только профессор Лян знал, что у Фэн Юя все еще где-то 
спрятана значительная сумма денег, но он не расскажет об этом другим 
людям.
Кириленко также знал об этом. Но это значительная сумма, и он более осторожен, чем Фэн Юй.
Фэн
 Юй не умеет следить за выражением лица людей, и он может ошибаться. 
Также может быть, что шпион хорошо прячется и не вызвал подозрений у Фэн
 Юя.
Больше всего Фэн Юй беспокоился о брокерах из Нью-Йорка. Их 
семьи не в Гонконге, а в США Сорос может предложить им защиту. Они не 
боятся, что Фэн Юй им отомстит. Он был более уверен в гонконгских 
брокерах. Все их семьи находятся в Гонконге, а в Гонконге есть триады.
Какая
 влиятельная семья в Гонконге осмелится сказать, что не имеет никаких 
дел с местными триадами? Эти брокеры жадны, но они не осмеливаются 
трогать деньги Фэн Юя.
На следующий день Фэн Юй сказал Хэ Чжаоцзи и
 остальным начать сбрасывать акции Таиланда. Вчера фондовый рынок 
немного упал, и с началом торгов был сброшен большой объем акций. В 
течение часа фондовый индекс упал на 3%.
Фэн Юй купил значительное
 количество фьючерсов на фондовый индекс и заработает 5 миллионов 
долларов США за каждый сброшенный пункт. Если фондовый индекс Таиланда 
упадет на 100 пунктов, он заработает 500 миллионов долларов США.
Хотя доходность может показаться высокой, Фэн Юй вложил гораздо больше средств. Потери от сброса акций составили большую сумму.
Фэн
 Юй сбросил большой объем акций за короткое время. Но правительство 
Таиланда быстро отреагировало и объявило ряд хороших новостей, хвастаясь
 высокими прибылями, чтобы привлечь мелких инвесторов. Они пытаются 
поднять цены на акции, особенно на голубые фишки.
В этот момент 
Сорос и его люди использовали свои обычные методы, чтобы распространить 
негативные новости о тайском правительстве. Они заявили, что в резервах 
правительства Таиланда осталось лишь чуть больше нескольких миллиардов 
долларов США, а тайский бат обесценится более чем на 50%. Индекс 
фондового рынка упадет ниже 500 пунктов!
Эти слухи были 
шокирующими, и многие люди подумали, что это фальшивка. Как иностранные 
резервы правительства Таиланда могут быть такими низкими? Кроме того, 
как индекс фондового рынка может упасть ниже 500 пунктов? В настоящее 
время он все еще находится на уровне 1 000 пунктов.
Цены на акции немного упали, но сейчас они восстановились. Эти слухи слишком детские.
Но некоторые люди поверили в эти слухи и начали продавать свои акции. Фондовый индекс снова начал падать.
По мере падения фондового индекса все больше людей начинают верить слухам.
Все
 иностранные инвесторы начинают выводить свои инвестиции с финансового 
рынка Таиланда. Некоторые компании начинают распродавать свои заводы и 
офисы по низким ценам в обмен на доллары США.
. Они считали, что тайский бат обесценится, и экономика Таиланда рухнет!
Некоторые люди, такие как Басонг, до сих пор настаивают на том, что эти слухи фальшивые, и только идиоты будут им верить.
Правительство
 Таиланда посчитало, что эти слухи легко подавить. Басонг выступит перед
 всей нацией, чтобы прояснить ситуацию. Посмотрим, поверит ли народ 
слухам или поверит "эксперту", который выиграл у этих международных 
спекулянтов?
Но Басонг не знает, что именно этого хотели Фэн Юй и 
Сорос. Они не хотят, чтобы все в одночасье покинули финансовый рынок 
Таиланда, иначе правительство Таиланда примет какие-то крайние меры.
Кроме
 того, если правительство Таиланда проиграет в течение двух-трех дней, 
остальные страны Юго-Восточной Азии не будут сильно затронуты. Если 
остальные страны не будут вовлечены в процесс, как Фэн Юй и Сорос смогут
 получить прибыль?
Басонг теперь в новостях Таиланда. На его лице по-прежнему уверенное и высокомерное выражение.
Излишняя самоуверенность приводит к ошибкам.
Курс тайского бата все еще агрессивно колеблется, но фондовый индекс медленно падает.
"Старина Хе, сбрось сегодня еще 5% акций. Давай дадим им немного воодушевления". приказал Фэн Юй.
Хэ Чжаоцзи кивнул и пошел инструктировать остальных.
Фэн Юй достал банку Ци Ли и выпил половину одним глотком. Все шло по плану.
Фэн
 Юй и Сорос не боялись, даже если по пути случится какая-нибудь заминка.
 Они подготовились ко всем возможным сценариям и могли вовремя 
среагировать.
Возможно, Фэн Юй и Сорос слишком высокого мнения о 
тайском правительстве. Сценарии, к которым они готовились, не появились.
 Правительство Таиланда также не стало безумно повышать курс тайского 
бата.
В предыдущий раз Сорос боялся попасть в тупик с тайским 
правительством, потому что у него не было достаточно средств. Но теперь у
 него достаточно средств для борьбы с правительством Таиланда.
Не 
подозревая об этом, правительство Таиланда использовало более 10 
миллиардов долларов США из своих резервов для повышения курса.
Басонг знал, что Сорос проиграл в предыдущий раз, и на этот раз ему следовало подготовить больше средств.
Басонг
 считает, что это нормально, и даже думает, что чем дольше будет длиться
 патовая ситуация, тем больше потерь понесет Сорос.
Похоже, что обе стороны договорились не идти до конца и хотят продлить патовую ситуацию.
Но
 в стратегии Басонга есть проблема. Фэн Юй и Сорос знали силу тайского 
правительства, но тайское правительство не знает, сколько средств есть у
 Фэн Юй и Сороса.
Басонг думал, что стратегии, которые он 
использовал ранее, были эффективны, и он может в любой момент нанести 
Соросу смертельный удар. Но он не понимал, что тайские иностранные 
резервы постепенно истощаются.
Когда все иностранные резервы будут
 израсходованы, это станет гибелью тайского правительства и началом 
Азиатского финансового кризиса!

    
  





  


  

    
      "Губернатор, что нам делать? Ходят слухи, что у нас недостаточно средств".
Басонг был обеспокоен, так как на этот раз слухи оказались правдой. Теперь у них нет достаточных средств.
В
 прошлом году правительство Таиланда все еще имело 30 миллиардов 
долларов США в своих иностранных резервах. Но с начала этого года 
торговля Таиланда сократилась, и у них осталось только около 20 
миллиардов долларов США. Ранее в этом году они также использовали часть 
этих средств против Сороса. Теперь их иностранные резервы на исходе.
Басонг
 понял, что недооценил Сороса и международных спекулянтов. На этот раз 
он столкнулся не только с Квантовым фондом Сороса, в этом деле должна 
быть замешана еще одна группа людей.
Басонг думал, что сможет 
зажать этих международных спекулянтов в тупик, а затем раздавить их 
одним махом. Но теперь, похоже, в проигрыше окажется правительство 
Таиланда.
У Басонга внезапно появилась идея. Я также могу распространять слухи против вас всех.
......
А? Разве это возможно?
Фэн
 Юй смотрел новости Таиланда и увидел Басонга, который стоял перед 
репортерами и рассказывал, что правительство Таиланда поменяло йену и 
немецкую марку на доллары США. С их долларами США в их иностранных 
резервах, у них все еще есть 30 миллиардов, и они победят!
"Брат Фэн, у Таиланда все еще есть йены и марки в резервах?" обеспокоенно спросил Фу Гуанчжэн.
"Да.
 В их резервах есть три вида иностранных валют. Но их валютная политика 
не позволит им иметь более 50% иен в своих резервах. Их Марка не будет 
превышать 10%, и эти цифры - максимальные".
"Это значит, что они лгут?" Фу Гуанчжэн почувствовал облегчение.
"Это
 все фальшивые новости. Они уже давно должны были закончить тратить свои
 йены и марки. Вчера они должны были использовать свои йены, чтобы 
подтянуть курс тайского бата, а сегодня утром использовать свои марки. 
Они поменяли все свои иностранные валюты на доллары США, чтобы купить 
тайский бат. Интересно, как этот Басонг стал управляющим Центрального 
банка Таиланда?".
Любая валюта может быть использована для покупки
 тайских батов, чтобы поднять курс. Это не обязательно должны быть 
доллары США или йены. Человек, написавший эту речь для Басонга, должно 
быть, идиот, ничего не смыслящий в финансовой торговле!
"Основываясь на ваших оценках, как вы думаете, сколько у них сейчас в их иностранных резервах?" спросил Фу Гуанчжэн.
"Не
 более 5 миллиардов долларов США. К завтрашнему дню они израсходуют все 
свои деньги!" После сегодняшней волны атак Таиланд завтра прибегнет к 
последнему средству.
"Это значит, что победитель будет выявлен 
завтра?" Фу Гуанчжэн был вне себя от радости. Это легкая победа, и 
значит ли это, что его инвестиции в консалтинговую фирму "Ветер и дождь"
 принесут прибыль?
Фэн Юй закатил глаза. "Разве я не говорил тебе 
об этом раньше? Что ты будешь делать, если у твоего бизнеса возникнут 
проблемы с денежными потоками?"
"Вы хотите сказать, что Таиланд 
обратится за помощью или займет деньги? Вы знаете, к каким странам они 
обратятся?" Фу Гуанчжэн вспомнил, что Фэн Юй уже упоминал об этом.
"Скорее
 всего, это будет Сингапур, затем Япония и Индонезия. После этого они 
обратятся к Малайзии и Тайваню. Но независимо от стран, сумма, которую 
они одолжат Таиланду, не будет значительной. Десять миллиардов долларов 
США - это их максимум, поскольку эти страны и сами не имеют достаточных 
валютных резервов. Какая бы страна ни одолжила Таиланду деньги, они 
станут нашей следующей целью!".
Иностранные резервы этих стран 
невелики, и они все еще осмеливаются одалживать деньги Таиланду? Это все
 равно, что искать смерти. Одалживание денег Таиланду ничего не изменит и
 увеличит риск их страны. Страны, которые одалживают Таиланду деньги, 
должно быть, идиоты!
В любом случае, Фэн Юй говорил об этом с 
Железным Кулаком Чжу, и Китай не даст ни цента в долг странам 
Юго-Восточной Азии в эти два года.
"Может ли Сорос предсказать, что это произойдет?" спросил Фу Гуанчжэн.
Фэн
 Юй хлопнул себя по лбу. Пожалуйста... Этот Сорос - лучший в мире 
управляющий хедж-фондом. Как он может упустить что-то настолько 
очевидное?
Даже если Сорос пьян или впал в старческий маразм, 
четыре управляющих фондами под его началом также будут знать об этом. 
Остальные брокеры под началом Сороса также являются элитой.
С вашими знаниями в финансовой торговле, вы все еще смеете сомневаться в Соросе?!
"Не
 думай, что другие люди находятся на твоем уровне, хорошо? Думаешь, 
профессор Лян не знает об этом? Думаешь, твой старший дядя не может 
понять, что происходит? Вы можете спросить любого из брокеров в главном 
офисе. Кто из них не знает об этом? Если вы обнаружите хоть одного из 
них, который не может сказать, что правительство Таиланда лжет, дайте 
мне знать. Я немедленно уволю его". ответил Фэн Юй.
Фу Гуанчжэн смущенно улыбнулся. "Я просто так спросил. Я не буду вам мешать. Я все еще работаю в торговой компании".
......
Басонг
 знал, что у тайского правительства недостаточно средств, и хотел 
отпугнуть Сороса фальшивыми новостями. Но он понял, что это 
неэффективно. Это может только замедлить темпы падения их фондового 
рынка.
Замедления падения фондового рынка недостаточно для 
спасения их экономики. Многие иностранные инвесторы по-прежнему выводят 
свои инвестиции, а международные спекулянты не останавливаются. Они 
продолжают сбрасывать баты. Если Таиланд не найдет новых средств в 
течение двух дней, им конец".
У Басонга не было другого выбора, 
кроме как обратиться за помощью к премьер-министру. Он надеется, что 
премьер-министр заставит остальные страны региона помочь поднять курс 
бата или одолжить Таиланду некоторую сумму денег.
После просмотра 
новостей Чавалит все еще чувствовал себя уверенно, и только после 
встречи с Басонгом он понял, что Таиланд разорен!
Чавалит - 
генерал армии и не разбирается ни в политике, ни тем более в экономике. 
Репортаж по телевизору одурачил почти всю нацию, включая Чавалита.
"Вы говорите, что если завтра мы все еще не сможем занять сумму денег, то нам придет конец?"
"Да."
Шавалит чуть не выхватил пистолет, чтобы казнить этого проклятого Басонга на месте! Проклятье!
Ситуация настолько плоха, и вы сообщаете мне об этом только сейчас? У 
нас всего один день, даже если я смогу получить кредит от других стран, 
мы должны заплатить за него высокую цену.
Но потери Таиланда будут
 значительно выше, если Таиланд не будет занимать деньги. Басонг сказал 
Чавалиту, что если курс бата упадет, экономика Таиланда рухнет, и будет 
сильная инфляция. Один только внешний долг Таиланда может обанкротить 
страну!
"Вы должны удерживать их любой ценой, пока я занимаю 
деньги. Если ты скажешь мне, что уже слишком поздно, пока я могу занять 
деньги, я тебя казню!". Чавалит был в ярости.
Басонг вернулся в 
свой кабинет и немедленно созвал совещание с экономистами и экспертами 
по финансовой торговле. Они должны найти решение как можно скорее.
Стратегии
 полезны, если обе стороны находятся на одном уровне. Но если одна 
сторона одерживает верх, стратегии могут лишь замедлить ее поражение.
Сорос держал в руках бокал шампанского. У тайского правительства нет денег?
Хаха... у нас все еще есть деньги!

    
  





  


  

    
      Премьер-министр Таиланда немедленно вылетел в Сингапур. Он еще должен посетить Индонезию, Малайзию и другие страны.
Фэн
 Юй увидел этот выпуск новостей и понял, что иностранный резерв Таиланда
 пуст. Чавалит посещает другие страны, чтобы занять денег. Он задается 
вопросом, сколько Чавалит сможет занять на этот раз.
Судя по количеству стран, которые посещает Чавалит, он собирается занять большую сумму.
Телефон Фэн Юя зазвонил, это был Сорос.
"Джордж, что случилось?"
"Ты смотрел новости Таиланда? Чавалит посещает Сингапур, а затем еще несколько стран". спросил Сорос.
"Да.
 Он должен поехать туда, чтобы занять денег. Почему? Вы беспокоитесь, 
что у нас недостаточно средств, если Таиланд получит кредиты от этих 
стран?"
"У меня нет достаточных средств. Вы можете собрать больше 
средств? Если Таиланду удастся привлечь более 10 миллиардов долларов 
США, мы будем в опасности". Сорос звучал обеспокоенно.
А? У Сороса недостаточно средств? Невозможно!
Сорос
 возвращался и на этот раз собрал значительную сумму денег. С выходом на
 рынок средств Фэн Юя их будет достаточно. Начал ли Сорос создавать 
большие портфели в других странах?
Фэн Юй вдруг почувствовал, что 
Сорос лжет, и захотел узнать, не спрятал ли он деньги где-нибудь еще. 
Может быть, он пытается заставить Фэн Юя перевести средства Гонконга 
подальше, а сам воспользуется случаем, чтобы напасть на Гонконг?
Это возможно!
Сорос
 - хитрый старый лис, и он уже в третий раз нападает на Таиланд. Как он 
может не подготовиться? Фэн Юй чувствовал, что даже если бы он не 
участвовал в этот раз, Сорос и его люди все равно бы победили.
Если Фэн Юй примет участие в войне в этот раз, Сорос сможет урвать больше тайских батов. У него еще должны остаться деньги!
"У
 меня больше нет денег. Я использовал все акции своих компаний, чтобы 
получить кредиты, а проценты очень высокие. Если у вас недостаточно 
средств, я завтра же отменю все свои будущие контракты, чтобы не терять 
деньги!"
Фэн Юй начинает вести себя неразумно. Если вы не возьмете больше денег, чтобы победить правительство Таиланда, я уйду.
Хотя я могу понести некоторые потери, ты пострадаешь больше!
Фэн Юю нечего было терять. Посмотрим, у кого больше шансов!
Сорос
 отступил. "Фэн, не волнуйся. Мы можем еще не проиграть, а правительство
 Таиланда может не занять достаточно денег, чтобы победить нас. Хотя у 
нас не осталось средств, мы должны стоять твердо. Правительство Таиланда
 будет использовать плавающие ставки, чтобы остановить потери. Это их 
последний трюк, и мы нанесем им смертельный удар, когда это произойдет! 
Мы восстановим все наши потери в течение дня!"
"Я надеюсь на это. В
 любом случае, я немедленно выйду из игры, если бат поднимется выше 
приемлемого для меня диапазона". Фэн Юй не сказал, каков его приемлемый 
диапазон, но сказал это, чтобы пригрозить Соросу.
Повесив трубку, 
Сорос был обеспокоен. Фэн Юй был прав в том, что у Сороса все еще 
достаточно средств, но Сорос хотел создать более крупные портфели в 
других странах. Поэтому он решил использовать Фэн Юя, чтобы вложить 
больше денег.
Теперь, чем больше батов они продадут, тем больше 
будут их потери. Сорос также не хочет терять так много своих собственных
 денег.
Сорос только проверяет, есть ли у Фэн Юя еще спрятанные 
средства. Он чувствовал, что у Фэн Юя должно быть больше средств, 
спрятанных где-то.
Кроме того, Фэн Юй из Гонконга, а там много 
таких магнатов, как Фу Жунци. Фэн Юй может легко получить от них 
несколько миллиардов долларов США.
Сорос узнал, что Фэн Юй близок к
 семье Фу и Супермену Ли. Если Фэн Юй сможет привлечь эти две семьи, они
 смогут легко завоевать правительство Таиланда.
Но Фэн Юй не 
поддался на это, или же он не так близок к этим двум семьям, как об этом
 ходят слухи. В конце концов, между Фэн Юем и главами этих двух семей 
существует большая разница в возрасте. Они не станут слушать юного 
сопляка.
После этого телефонного разговора Сорос почувствовал, что
 Фэн Юю нечего бояться. После зачистки азиатских стран он нападет на 
Гонконг и заставит Фэн Юя потерять всю прибыль от Таиланда!
Если ты откажешься присоединиться к нам, ты мой враг. А ослабление врага - это то, что я люблю делать!
Фэн Юй и Сорос, возможно, сотрудничают сейчас, но они настороженно относятся друг к другу и в любой момент могут рассориться.
Они
 не рассорятся в ближайшее время, поскольку до сих пор не получили 
никакой прибыли. Но как только оба заработают деньги, все изменится.
Фэн
 Юй не любит остальные страны Юго-Восточной Азии, потому что, когда 
экономика Китая вырастет, Китай станет для них угрозой, и они 
обязательно найдут способы остановить Китай.
Фэн Юй - патриотичный
 китаец, и экономика Китая оказывает непосредственное влияние на его 
бизнес. Если Китай будет бедным, то китайских магнатов будет очень мало.
После
 того как экономика этих стран рухнет, Китай будет расти быстрее. Только
 не говорите мне, что правительство США не поддерживает Сороса из тени.
Эти
 несколько стран Юго-Восточной Азии быстро развиваются и имеют много 
богатых граждан. Это ослабит влияние США на граждан этих стран.
Только
 когда эти страны будут неразвитыми, США будут восприниматься как более 
могущественные. Таким образом, США смогут сохранить свое место "большого
 брата" в мире.
Даже Советский Союз распался из-за США. Как США 
могут позволить другим странам развиваться? Во время этого азиатского 
финансового кризиса США также захотят подавить экономический рост Китая.
Для
 США угроза со стороны Китая гораздо выше, чем со стороны России. Этот 
"человек" все еще рядом и будет усиливать угрозу для США. Как только 
Китай окрепнет, Тайвань будет возвращен силой.
Сорос хорош в использовании политики для спекуляций. Фэн Юй никогда не поверит, что Сорос не связан с правительством США.
И
 США, и Китай должны извлечь выгоду из этого азиатского финансового 
кризиса. Торговля Китая с этими странами изначально была невысокой. Как 
только международные инвесторы заметят, что экономика Китая быстро 
развивается, они принесут свои инвестиции в Китай.
Китайскому правительству даже не нужно будет предлагать им субсидии или особые условия.
......
На
 следующий день Басонг снова появился перед репортерами и начал свою 
победную речь. "Мы заняли 7 миллиардов долларов США у Сингапура! Эти 
международные спекулянты нам не по зубам!".
После сообщения этой 
новости у тайцев возродилась надежда на экономику Таиланда. Некоторые 
иностранные инвесторы, которые хотели уйти, передумали.

    
  





  


  

    
      Таиланд обратился за помощью к правительству Китая. Тем не менее, 
ответ Китая Министерству иностранных дел Таиланда гласил: "Мы поможем 
вам связаться с Международным валютным фондом и окажем помощь под его 
руководством. Мы предоставим продовольствие, медицинские и другие 
товары, а также экспортные кредиты, чтобы помочь вам всем".
Этот ответ идеален. Китай окажет помощь, но она не успеет спасти Таиланд.
Просто
 помогите нам напрямую. Почему вам нужно связаться с Международным 
валютным фондом? Эта организация создана для содействия мировому 
валютному сотрудничеству и финансовой помощи странам, находящимся в 
нищете. Мы также являемся членом МВФ и можем сами связаться с ними.
Если
 МВФ может помочь нам, почему мы все еще обращаемся к вам? Шавалит был в
 ярости, но у него не было других решений. Он уже занял 15 миллиардов 
долларов США у некоторых стран Азии, но эта сумма будет отдана Таиланду 
через некоторое время.
Итак, какие страны Юго-Восточной Азии имеют
 достаточно валютных резервов, чтобы одолжить Таиланду? Китай, Тайвань, 
Япония и Гонконг. Япония отказала Таиланду, а Тайвань до сих пор не 
ответил Чавалиту. Гонконг сказал, что им нужно время, чтобы подумать, и 
только Китай - единственная страна, которая согласилась.
Кроме 
того, Китай имеет своего представителя в исполнительном совете МВФ и 
может помочь Таиланду получить помощь гораздо быстрее.
Сорос начал
 беспокоиться. Если Китай вмешается в эту войну, он должен будет 
немедленно отступить. Китай и Гонконг имеют более 100 миллиардов 
долларов США каждый в своих иностранных резервах. Если Тайвань также 
присоединится к помощи Таиланду, Сорос может потерять все деньги, 
которые он использовал в этой войне.
К счастью, Фэн Юй позвонил 
Соросу и сказал ему, что он убедил китайское правительство и 
правительство Гонконга не вмешиваться. Оба правительства окажут 
минимальную помощь Таиланду, и Сорос сможет увеличить объем сброса 
батов.
Конечно, это также угроза со стороны Фэн Юя. Он намекает 
Соросу, что может в любой момент переметнуться на другую сторону и 
заставить Сороса понести огромные потери.
Если Сорос хочет 
получить прибыль, он должен увеличить свои инвестиции, чтобы подавить 
курс бата. Он больше не может притворяться невежественным и ждать, пока 
Фэн Юй сбросит бат. Теперь Фэн Юй может просто сидеть сложа руки и 
наблюдать, как растет его прибыль.
"Босс, можно ли доверять Фэну?" спросил Друкен Миллер.
"Лучше
 верить ему. Скажи остальным, чтобы внимательно следили за 
передвижениями Фенга. Если он попытается нас обмануть, мы потащим его за
 собой!" ответил Сорос.
Сорос - гордый человек, и ему никогда никто не угрожал на финансовом рынке.
Хотя
 в глубине души Сорос чувствовал, что Фэн Юй недостаточно влиятелен, 
чтобы убедить правительства Китая и Гонконга. Но если Китай и Тайвань 
окажутся вовлеченными, они могут повлиять на экономику региона. Однако 
обе страны не расположены близко к Таиланду.
Кроме того, если 
Китай и Гонконг окажутся вовлеченными, другие страны могут 
воспользоваться возможностью напасть на Сороса, а международные 
финансовые организации будут критиковать и нарушать его планы.
Но 
даже если такая вероятность составляет 1%, Сорос не желает играть в 
азартные игры. Более того, он может пожинать плоды даже без помощи Фэн 
Юя.
Теперь Фэн Юй может перестать сбрасывать бат и продолжать 
получать прибыль от фьючерсных контрактов с короткой позицией. На этот 
раз Сорос инвестирует в три-четыре раза больше, чем Фэн Юй, а его 
прибыль всего в один раз больше.
Все это время Сорос всегда получал больший кусок пирога в инвестициях.
Хмф!
 На этот раз я позволю тебе выиграть. После того, как экономика Таиланда
 рухнет, пострадают остальные страны, и он начнет атаку на Гонконг!
"Босс, мы теперь будем сбрасывать наши баты в Токио?"
"Да. Это последняя битва с Таиландом!" Сорос в гневе затянулся сигарой!
......
"Генерал,
 большое количество батов выброшено на рынок Токио. Это слишком 
неожиданно, и мы не готовы к этому". сказал министр финансов Таиланда.
Чавалит разбил свою чашку об пол. "Вы все не готовы? Что вы все делали?
Вы - министр финансов, и вы не готовы к этому? Ты не лучше Басонга!"
Министр
 финансов был в бешенстве. Разве я не лучше этого идиота, Басонга? Мы 
дважды отбивались от Сороса, используя мою стратегию, и я говорил вам, 
что банковское регулирование слишком слабое. Это вы поверили Басонгу и 
отвергли мои предложения. А теперь вы пытаетесь переложить вину на меня?
"Что не так? Вы не удовлетворены? Я дам вам шанс уйти в отставку сейчас. Не заставляй меня увольнять тебя!" прорычал Шавалит.
Министр
 финансов чуть не упал в обморок. Вы хотите, чтобы я ушел в отставку 
сейчас? Значит ли это, что я должен нести всю ответственность за это? Я 
тоже не хочу, чтобы это произошло, и признаю, что частично несу за это 
ответственность. Но вы не можете перекладывать все на меня!
Но 
министр финансов, вспомнил Шавалит, не только премьер-министр. Он также 
генерал, и его оружие всегда при нем. Не один правительственный чиновник
 был застрелен за то, что разозлил его.
Министр финансов сердито кивнул и согласился взять на себя всю ответственность.
"Мне
 очень жаль. У Министерства финансов нет денег, чтобы помочь нашей 
стране в этом финансовом кризисе. Как министр финансов, я несу полную 
ответственность за случившееся. Наш премьер-министр Чавалит взял в долг 
большую сумму долларов США, и мы обязательно победим этих международных 
спекулянтов. Экономика и финансовые рынки нашей страны вернутся на круги
 своя! С этим я объявляю о своей отставке...".
Министр финансов 
вяло смотрел в камеру и читал свой сценарий. Он должен нести всю 
ответственность и при этом подлизываться к Шавалиту.
На самом 
деле, чем занимался Чавалит? С самого начала его полномочий экономика 
Таиланда шла под откос, а правительство было в минусе!
Если бы 
кабинет министров заметил этот кризис раньше и придумал меры, чтобы 
остановить его, разве сегодня все было бы по-прежнему?
Министр финансов прослезился и ушел.
Когда Фэн Юй и Сорос увидели эту новость, они были вне себя от радости.
Это глупый шаг со стороны правительства Таиланда.
Отставка
 министра финансов страны не вернет доверие народа к правительству. 
Наоборот, это станет еще одним ударом по экономике. Не только народ 
потеряет доверие к правительству, но и оставшиеся иностранные инвесторы 
начнут покупать доллары США, чтобы захеджировать потери.
Некоторые из этих иностранных инвесторов начнут шортить бат и пытаться получить прибыль.
Чавалит
 думал, что он занял 15 миллиардов долларов США, и этого достаточно для 
Таиланда, чтобы продержаться до прибытия помощи из Китая. Он думал, что 
после возвращения Гонконга Китаю, китайская помощь Таиланду будет 
поступать через Гонконг. Но теперь, похоже... Таиланд не сможет 
продержаться так долго.

    
  





  


  

    
      "Здравствуй, брат Фэн, почему ты так встревожен? Я забрал их. Не 
волнуйся. Это чартерный рейс, летящий прямо в Гонконг. Я гарантирую, что
 мы доберемся туда во второй половине дня". Фу Гуанчжэн еще немного 
поболтал с Фэн Юем, после чего повесил трубку. Он повернулся к Фэн 
Синтай. "Дядя Фэн, Сяо Юй слишком занят. Вот почему я пришел забрать вас
 всех".
Фэн Сянтай был недоволен. Фэн Юй сказал, что отвезет их в 
Гонконг, чтобы посмотреть церемонию передачи. Но в итоге он не вернулся и
 попросил своего делового партнера поехать от его имени.
Если бы 
не другие родственники и друзья, Фэн Синтай выхватил бы телефон и 
отругал бы этого сопляка. Хватит думать о деньгах каждый день.
"Дядя
 Фэн, я хочу открыть тебе секрет, и ты должен держать его при себе. Сяо 
Юй сейчас помогает Стране зарабатывать деньги". Фу Гуанчжэн сказал 
тайно.
Да. Фэн Юй сказал, что всю свою прибыль от этого кризиса он
 вложит в Китай. Это считается зарабатыванием денег для страны, верно? 
Конечно, он также помогает Фу Гуанчжэну зарабатывать деньги. Если нет, 
то он не поедет в город Бин, чтобы забрать семью Фэн Юя.
Это 
большая семья. К счастью, Фу Гуанчжэн зафрахтовал самолет побольше, 
иначе его не хватило бы. Родственники - это хорошо, но почему соседи 
включены?!
Дедушка Фэн Юй еще здоров и может летать. Но даже когда
 он здоров, Фэн Юй все равно заказал двух сопровождающих врачей. Эти два
 врача были в восторге. Они смогут поехать в Гонконг, чтобы посмотреть 
церемонию передачи и поднятия флага. Такая возможность выпадает раз в 
жизни. Это даже лучше, чем побывать на Тяньаньмэнь в Пекине и посмотреть
 на поднятие флага!
Фэн Синтай услышал это и сразу почувствовал гордость. Мой сын помогает стране, и это прекрасно, что он усердно трудится!
"Дядя
 Фэн, я отложил свою свадьбу с Хань Хань, чтобы вместе с тобой 
посмотреть на возвращение Гонконга". сказал Вэнь Дунцзюнь. Вэнь Дунцзюнь
 вернулся в город Бин из Пекина, чтобы совершить этот полет.
Фэн 
Синтай рассмеялся и ударил Вэнь Дунцзюня по спине. "Отстань. Ты должен 
считать себя счастливчиком. Но твой отец слишком невезуч. Что хорошего в
 том, чтобы быть государственным служащим? Он даже не смог получить 
разрешение на поездку за границу".
Вэнь Дэгуан теперь 
высокопоставленный чиновник, и ему нелегко выехать за границу. То же 
самое касается и отца Чжан Ханя. Они могут только смотреть прямую 
трансляцию.
"Достаточно. Вас слышит весь самолет. Он скоро взлетит. Поторопитесь и пристегните ремни". сказал Чжан Мухуа.
"Все в порядке. Сяо Фу и сказал, что это чартерный рейс. Мы можем лететь, когда захотим". ответил Фэн Синтай.
"Это
 верно. Неважно, если будет небольшая задержка". Фэн Юй позвонил, чтобы 
договориться об этом рейсе, а Фу Гуанчжэн был там только для того, чтобы
 сопровождать их.
Но время взлета определено, и они не могут 
лететь, когда захотят. Фу Гуанчжэн сказал, что это для того, чтобы 
поехать вместе с Фэн Синтай.
Если бы это было два месяца назад, Фу
 Гуанчжэн не стал бы так относиться к старикам. В прошлом его отношения с
 отцом были плохими. Если бы он не знал Фэн Юя, то не добился бы успеха и
 остался бы плохим примером для всех влиятельных гонконгских семей 
второго поколения.
Но после того, как Фу Гуанчжэн познакомился с 
профессором Ляном и встретил Ляна Инь, он научился с юмором относиться к
 старикам. К удивлению Фэн Юя, Фу Гуанчжэн перестал крутить романы с 
другими женщинами в Гонконге.
Однако Фэн Юй не знает, вел ли себя 
Фу Гуанчжэн в Китае, и не будет комментировать. Он знает, что Фу 
Гуанчжэн летает в Китай каждую неделю и после возвращения выглядит 
"свежим". У него должно быть несколько женщин в Китае.
У Фу 
Гуанчжэна была недвижимость почти во всех крупных городах Китая, и Фэн 
Юй никогда не поверит в его причину "не привык останавливаться в 
отелях".
Но, по крайней мере, перед Лян Инь и профессором Ляном Фу
 Гуанчжэн ведет себя как честный и праведный человек. Тем не менее, он 
все еще не добился никакого прогресса в отношениях с Лян Инь.
"Дядя Дунцзюнь, расскажи мне историю!
" Ли Чисин схватил Вэнь Дунцзюня за руку.
Волнение на лице Вэнь Дунцзюня исчезло. "Чисин... ты можешь попросить своего отца рассказать тебе эту историю?"
"Нет. Папины истории неинтересны". Ли Чисин покачал головой и крепко схватился за руку Вэнь Дунцзюня.
Вэнь Дунцзюнь обратился за помощью к Фэн Даньин. "Сестра Ин..."
Фэн Даньин рассмеялась. "Ты окончила университет, а даже не знаешь, как рассказывать истории?"
Вэнь
 Дунцзюнь: "......" В какой школе учат рассказывать истории? И почему 
все думают, что выпускник университета знает все?! Что не так с 
выпускниками?!
Чжан Хань сдержала смех и взяла Ли Чисин на колени. "Не волнуйся. После взлета дядя Вэнь Дунцзюнь расскажет тебе историю".
Вэнь
 Дунцзюнь сердито посмотрел на Чжан Хань. Почему ты не помогаешь своему 
мужу? Мы зарегистрировали наш брак, и ты не можешь так со мной 
обращаться!
"Какую историю ты хочешь услышать?" спросил Вэнь Дунцзюнь. Ему нужно время, чтобы придумать историю.
"Что угодно!"
надулся
 Вэнь Дунцзюнь. Он боится получить такой ответ, когда задает вопросы. К 
счастью, он раньше работал секретарем у руководителя и хорошо пишет. В 
противном случае ему будет трудно придумать историю за короткое время.
Но "что угодно" - слишком общий термин. А если Ли Чисин не захочет слушать историю?
Чжан Хань хорошо ладит с детьми и спросил. "Ты слышал рассказ "Хавок в раю"?".
"Да.
 Я также смотрел мультфильм". недовольно сказал Ли Чисин. Его отец 
всегда рассказывал ему эту историю, и он даже может запомнить ее!
"А как же Чжу Бацзе устроил хаос на небесах?"
Глаза Вэнь Дунцзюня широко раскрылись от шока. А? Чжу Бацзе устроил хаос на небесах?! Что это, черт возьми, такое?
Ли
 Чисин просветлел и взволнованно сказал. "Чжу Бацзе посеял хаос на 
небесах? Я не слышал об этой истории. Я хочу послушать эту историю!"
Чжан
 Хань улыбнулся и посмотрел на Вэнь Дунцзюня. Ты сам должен придумать 
эту историю. Ты раньше работал секретарем, и не говори мне, что ты не 
знаешь, как придумывать истории. Ты всегда хвастался передо мной.
!
Остальные посмотрели на беспомощный вид Вэнь Дунцзюня и рассмеялись.
Этот
 юноша встал сегодня очень рано, но не выглядел уставшим. Вэнь Дунцзюню 
ничего не оставалось, как постараться придумать для него какую-нибудь 
историю. Примерно через полчаса стюардесса пришла ему на помощь, подав 
еду.
......
Фэн Юй стоял в аэропорту и смотрел на часы. 
Рядом с ним было припарковано несколько роскошных автобусов, и несколько
 сделанных на заказ "Сонцзян - Красная звезда" тоже. Его дедушка слишком
 стар и не подходит для поездок на автобусах.
Рейс приземлился, и Фэн Синтай подошел к двери кабины вместе с дедушкой Фэн Юем. Остальные следовали позади.
Фэн
 Синтай и дедушка Фэн Юй выглянули из двери кабины и увидели вдалеке 
огни города. Мы будем наблюдать за возвращением Гонконга в состав Китая!

    
  





  


  

    
      Предупреждение: Крайняя китайская пропаганда. В этой главе автор 
подлизывается к своему правительству со своей фантазией. Вы можете 
пропустить ее, если хотите, так как эта глава не имеет никакого 
отношения к основной сюжетной линии.
"Что с вами не так? У нас 
здесь так много родственников и друзей, а ты организовал только эти 
несколько мест?" выругался Фэн Синтай.
"Папа, это зал заседаний, и
 количество мест ограничено. Здесь собрались репортеры со всего мира, 
есть представители и лидеры многих стран. Даже у представителей из США 
нет столько мест! Наш зал заседаний имеет самый лучший вид".
Более
 8 000 репортеров находятся в Гонконге для освещения этой истории. 
Количество репортеров почти такое же, как на Олимпийских играх, а 
количество мест ограничено. Даже Фэн Юй и остальным представителям 
молодого поколения пришлось стоять позади.
Фэн Синтай почувствовал
 себя лучше, когда услышал, что у представителей США не так много мест, 
как у него. В любом случае, его друзья и родственники могут стоять 
снаружи и наблюдать за церемонией. Мой сын способен получить эти места".
Фэн
 Юй был здесь, чтобы присутствовать на церемонии, но он все равно 
поручил своим брокерам из Нью-Йорка внимательно следить за рынком. В 
конце концов, они не заинтересованы в передаче акций и больше озабочены 
зарабатыванием денег.
На этот раз Фэн Юй использовал не только свои деньги для инвестиций, и ничто не должно пойти не так!
......
30 июня, 2342 часа. Церемония передачи началась!
2356 часов. Появились флагоносцы из обеих стран, и все зрители встали, чтобы посмотреть на флагштоки.
2359
 часов. Флаги Великобритании и Гонконга были спущены. Многие зрители 
были взволнованы, глядя на приспущенные флаги. Некоторые британцы 
плакали, так как для них это будет большая потеря дохода!
Ровно в 
00:00 часов начался китайский национальный гимн, и все китайцы, включая 
руководителей китайского правительства, с гордостью исполнили его. 
Вместе с гимном медленно поднялись флаги Китая и Гонконга.
Фэн Юй и
 остальные смотрели на свой национальный флаг и пели гимн во весь голос.
 Он даже слышал, как его дед пел своим хриплым голосом.
Когда гимн закончился, толпа зааплодировала. Родители Фэн Юя хлопали как сумасшедшие.
Хотя
 Китай до сих пор не вернул все потерянные территории, это первый шаг к 
победе. Фэн Юй думал, что не будет так радоваться, ведь он уже проходил 
через это однажды в своей прошлой жизни. Но в этот момент слезы все еще 
стояли у него на глазах.
Слезы Ли На текли вниз. Китайский патриотизм заложен в каждом китайце, это как религия.
Вэнь Дунцзюнь, стоявший рядом, громко плакал, а Чжан Хань все еще вытирал слезы носовым платком.
Дедушка
 Фэн Юй тоже плакал, ведь он наконец-то дожил до того момента, когда на 
его глазах произойдет это событие, и для него это очень важное событие!
Камеры вспыхивали без остановки, и Фэн Юй передал свой платок дедушке, так как платок дедушки уже промок.
Фэн Юй заметил, что многие гонконгцы тоже плачут. Они не забыли, что Гонконг является частью Китая.
Сегодня
 Гонконг наконец-то вернулся в состав Китая, и все очень рады. Если бы 
не множество репортеров вокруг, все бы праздновали как сумасшедшие.
Президент
 Цзян поднялся на подиум, и по его выражению лица все поняли, что он 
очень взволнован. Он представляет Китай, чтобы объявить, что Гонконг 
является специальным административным районом Китайской Народной 
Республики.
В своей речи Президент Цзян сказал, что это важное событие для всех китайцев, и оно будет занесено в историю!
Конечно,
 в своей речи Председатель Цзян также упомянул Главного архитектора. 
Главный архитектор - это тот, кто придумал модель "одна страна - две 
системы" и участвовал в переговорах.
В данный момент "Старик", как и другие китайцы, сидит перед телевизором и смотрит прямую трансляцию церемонии.
Это национальное событие более значимо, чем Лунный Новый год.
Молодые и пожилые сидят перед телевизором, чтобы посмотреть его.
Здесь нет ни сценок, ни знаменитостей, исполняющих поп-песни, но эта прямая трансляция собрала рекордное количество зрителей!
Фейерверки начались на побережье Гонконга и Шэньчжэня, повсюду в Китае люди начинают запускать фейерверки.
На улицах Китая люди начинают праздновать, и возвращение Гонконга в состав Китая - единственная тема, о которой они говорят.
Все
 рабочие и члены их семей в Bing City Machinery Company, Wind and Rain 
Electronics, Aiwa Electronics Factory и т.д. наблюдают за церемонией в 
главном зале своего завода.
Когда зазвучал национальный гимн, все они громко подпевали.
Ли
 Мингдэ встал на сцену и объявил. "Помимо того, что завтра вы все 
получите выходной, каждый работник получит карту покупок супермаркета 
Tai Hua на 500 юаней".
Теперь у супермаркета "Тай Хуа" есть 
филиалы во многих городах. В некоторых городах есть только супермаркет, а
 не гипермаркет, но продажи все равно выдающиеся.
Рабочие только что получили премию за прошлый месяц, а теперь они получают карту покупок! Они вне себя от радости!
Все компании Фэн Юя одинаковы, и даже Lehaha и Jianlibao также выдали бонусы своим работникам.
Многие зарубежные китайцы, наблюдавшие за церемонией, задумались о возвращении в Китай.
Китай сейчас силен, и зарубежные китайцы начинают скучать по своему родному городу.
Возвращение Гонконга - это призыв для зарубежных китайцев.
Сегодня это бессонная ночь для многих людей.
Примечания
 переводчика: Эта глава - полная чушь, и она написана невежественным 
китайцем. Просто посмотрите на недавние протесты в Гонконге. Сколько из 
них счастливы при китайском правительстве? Я почти перестал переводить 
эту главу на полпути.

    
  





  


  

    
      "Это ваша компания? Почему так много людей теснятся в этом маленьком 
офисе, да еще так грязно?" критикует Фэн Синтай, когда посещает 
консалтинговую фирму "Ветер и дождь".
"Папа, я пытаюсь сэкономить пространство. Ты знаешь, насколько дорогая аренда в Гонконге?".
"Насколько дорогая? Может ли она быть дороже, чем в Пекине?"
"В восемь раз дороже Пекина!" сказал Фэн Юй.
"А?!
 Это захудалое место и здание стоит в восемь раз дороже Пекина? Да это 
же грабеж! Ты ни на что не годен, сынок! Почему ты получил такой дорогой
 офис?!" Фэн Синтай почти набросился на Фэн Юя.
"Именно поэтому я купил это здание два года назад и сдал большинство офисов в аренду".
Фэн
 Синтай тут же улыбнулся. "А... Это здание принадлежит нам? Высокая 
арендная плата вполне объяснима, ведь Гонконг - это все-таки небольшое 
место!"
Фэн Юй улыбнулся и покачал головой на внезапное изменение отношения своего отца.
"Папа,
 я буду занят эти несколько дней, и Гуанчжэн будет сопровождать тебя по 
всему Гонконгу. Я смогу навещать вас только по ночам".
Правительство
 Таиланда не может больше терпеть и в любой момент примет эту "очевидно 
правильную" меру. После этого курс тайского бата резко упадет.
Сейчас
 курс тайского бата по отношению к доллару США упал до 28:1. Сегодня 
вечером он может упасть еще больше, поскольку правительство Таиланда уже
 израсходовало все деньги, взятые в долг. Но они все еще не могли 
сравниться с Соросом и его людьми.
Фэн Юй должен был внимательно следить за рынком, пока правительство Таиланда не приняло новые меры.
"Хорошо. Я понимаю, что вы делаете это для страны". Фэн Синтай придвинулся ближе и тихо сказал.
Фэн Юй был озадачен. Для страны? Я делаю деньги для себя. Фэн Юй заметил, как Фу Гуанчжэн подмигнул ему, но ничего не сказал.
Все
 офисы выглядят одинаково, и нет ничего интересного. Фэн Синтай пробыл в
 офисе еще некоторое время и был уведен Фу Гуанчжэном. Остальные ждали 
его, они приехали в Гонконг в составе туристической группы.
Родители Ли На были с ними, но они не пошли в офис. Они остались в машине вместе с Ли На.
На этот раз Фэн Юй произвел впечатление на отца Ли На. Ли На и Ли Шицян уступили ему свои места во время церемонии.
Отец Ли На одобрил Фэн Юя. Он считал, что Фэн Юй - хороший человек и заботится о них.
Фэн
 Юй попросил родителей Ли На оставить работу и переехать в Пекин. Но 
отец Ли На отказался. Дело не в том, что он не хотел бросать работу или 
ехать в Пекин. Он не хотел жить со своим зятем и быть замеченным в том, 
что Фэн Юй использует его в своих интересах. Как на него будут смотреть 
другие, тем более Фэн Юй и Ли На еще не женаты!
Если отец Ли На уже на пенсии, а у Фэн Юя и Ли На есть дети, он не против переехать в Пекин, чтобы заботиться о внуках.
"Босс, вам так повезло. Моих родителей не будет рядом, когда я стану успешным". Хэ Чжаоцзи вздохнул.
"Тогда
 ты должен больше работать для своей жены и детей. После этого раунда у 
тебя будет достаточно денег, чтобы сразу уйти на пенсию!" Фэн Юй 
похлопал Хэ Чжаоцзи по плечу и сказал.
"Я все еще не хочу уходить 
на пенсию так рано. Если вы не уволите меня, я могу еще поработать 
несколько лет". Хэ Чжаоцзи рассмеялся.
"Нет проблем. Работайте 
усердно, и я позабочусь обо всех вас. Приготовьтесь, все наши тайские 
баты. Как только правительство Таиланда объявит, что они перейдут на 
плавающий обменный курс, быстро сбрасывайте их Соросу. Мы должны сломить
 доверие народа к тайскому правительству!".
"Мы уже подготовились и ждем объявления".
Вчера все они смотрели церемонию передачи власти, и глаза у всех до сих пор красные от недосыпания.
Их
 офис отличается от других офисов. В большинстве офисов есть кофе-машины
 или чай, но в их офисе используют синие консервированные напитки Qili. 
Этот напиток является энергетическим средством.
......
"Генерал,
 мы можем использовать этот метод только сейчас. Мы не можем больше 
занимать деньги, а тайский бат будет продолжать падать. Наш 
фиксированный обменный курс больше не может работать". предположил 
Басонг.
Фиксированные обменные курсы потерпели неудачу, и они 
израсходовали все деньги, которые взяли в долг. Если бы деньги, которые 
они заняли, были перечислены им сразу, они могли бы еще некоторое время 
бороться. Но заемные средства поступали партиями.
Теперь тайское 
правительство может отказаться от фиксированных обменных курсов в пользу
 плавающих, чтобы привлечь больше инвесторов для покупки батов, и это 
единственный способ справиться с Соросом.
Этот метод роет им могилу. Хотя кажется, что это хорошее решение, оно бесполезно.
Это
 последнее средство правительства Таиланда. Они посчитали, что из-за 
спроса и предложения на рынке должна быть нехватка батов, так как они 
купили значительное количество батов.
Таким образом, Сорос 
столкнется не только с правительством Таиланда, а правительство Таиланда
 не будет ограничено рамками фиксированных обменных курсов.
Самое 
главное, Таиланд имеет соглашение со многими странами Юго-Восточной 
Азии. Эти страны имеют большое количество батов в своих резервах, и если
 они не хотят потерять деньги, они должны помочь поднять стоимость бата.
Басонг
 считает, что этот метод заставит другие страны присоединиться к ним 
против Сороса. Хотя это не позволит курсу бата немедленно вернуться, по 
крайней мере, это остановит его дальнейшее падение.
Если курс бата упадет ниже 30:1, то в Таиланде начнется гиперинфляция!
"Вы уверены, что это остановит обесценивание бата?" подозрительно спросил Чавалит.
"Это
 наше последнее средство. Плавающий обменный курс будет сам 
корректироваться в зависимости от событий на рынке, и это полезно для 
контроля крупномасштабного финансового кризиса. Это подходит для такой 
ситуации, как наша".
То, что сказал Басонг, - это теоретические 
преимущества плавающих валютных курсов. Но, учитывая уровень его знаний,
 плавающий курс нанесет еще больший ущерб их экономике и обнажит все 
проблемы в экономике Таиланда!
Но, к счастью для Басонга, Чавалит ничего об этом не знает.
Новоназначенный министр финансов знал о последствиях использования 
плавающих ставок, но у него нет других решений. Поэтому он решил 
промолчать и не хочет стать козлом отпущения, как его предшественник.
Если
 эта мера сработает, вновь назначенный министр финансов сможет получить 
некоторую похвалу. Но если она провалится, ответственность будет нести 
Басонг!
"Хорошо. Если завтра тайский бат продолжит падать, 
объявите, что мы переходим на систему плавающих курсов. Правительство 
Таиланда больше не будет регулировать курсы!" Чавалит принял решение. 
Хотя он не разбирается в финансах, он знает, что без регулирования это 
будет более опасно.
Но в сложившейся ситуации у Чавалита не было другого выбора.

    
  





  


  

    
      Тайский бат перейдет на плавающий курс!
Фэн Юй и Сорос разразились смехом, когда услышали об этом.
Именно
 так. Хотя эта мера может задержать Фэн Юя и Сороса на время. Но Басонг 
не учел, что даже если Фэн Юй и Сорос прекратят сбрасывать баты, не так 
уж много людей будут покупать баты. Как может вырасти курс батов, если 
их никто не покупает?
Этот метод может только замедлить крах экономики Таиланда. По крайней мере, цены на недвижимость в Таиланде стабилизируются.
В
 течение этих двух месяцев цены на недвижимость в Таиланде колебались. 
Колебания не такие сильные, как на фондовом рынке и в бате, но они 
оказали влияние на экономику Таиланда.
Когда рынок недвижимости Таиланда рухнет, Таиланд пойдет по стопам Японии. Все накопленное годами богатство исчезнет на глазах.
"Босс,
 тайский бат начинает падать. Заказов на большие партии нет, но 
многочисленные заказы сбрасывают бат. Это должны быть иностранные банки в
 Таиланде". сообщил Хэ Чжаоцзи.
"Угадайте, насколько упадет бат сегодня?" спросил Фэн Юй, улыбаясь.
Вчера
 тайский бат был в последний раз подтянут до 26,4:1. Но сегодня 
правительство Таиланда объявило, что переходит на плавающие ставки, так 
как у них нет денег, чтобы предотвратить обесценивание бата. Они 
позволят рынку определять курс бата.
"Это должно быть около 10%". Хэ Чжаоцзи дал консервативный ответ.
"Вам
 не нужно быть таким консервативным. Как вы думаете, насколько он 
упадет?" Фэн Юй был в хорошем настроении и хотел поделиться с кем-то 
своим счастьем".
"Я думаю, это будет более 15%!" ответил Хэ Чжаоцзи.
15% падения, и ставки будут близки к 30:1!
"Я думаю, что это может быть около 30% или даже больше". уверенно ответил Фэн Юй.
В
 предыдущей жизни Фэн Юя, это было единичное падение на 17% за один 
день. На этот раз, с его участием и Соросом, подготовившим больше денег,
 тайский бат упадет еще больше!
Хэ Чжаоцзи был шокирован. Неужели Босс думает, что это будет более 30:1?!
Если курс достигнет 30:1, они вернут свой капитал, если аннулируют все 
свои фьючерсные контракты. Если курс бата упадет ниже этой отметки, их 
прибыль будет выше.
В будущем они будут смотреть на прибыль каждый день, и только от них зависит, когда они отменят свои контракты".
"Вы мне не верите? Все в порядке. Просто продолжайте сбрасывать акции сегодня и игнорируйте бат. Вы узнаете, прав ли я, ночью!"
Уверенность
 Босса убедила всех. Хэ Чжаоцзи несколько раз видел это уверенное 
выражение на лице своего босса. Каждый раз, когда Фэн Юй показывал это 
выражение, его предсказание сбывалось.
Хэ Чжаоцзи пришел в 
консалтинговую фирму "Ветер и дождь", потому что его зарплата была 
намного лучше, чем та, которую он получал, работая брокером. Кроме того,
 он хотел учиться у Фэн Юя. Сначала он не был уверен, что Фэн Юй лучше 
него, так как Фэн Юй был очень молод. Но после нескольких раз он 
убедился, что Фэн Юй - гений в финансовой торговле!
Хэ Чжаоцзи еще хотел что-то сказать, как в дверь постучали, и вбежал Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй тут же встал. Фу Гуанчжэн должен был привезти своих родителей в Гонконг. Почему он вернулся?
"Брат Фэн, тайский бат теперь плавающий курс?" Фу Гуанчжэн запыхался и спросил.
"Что-то случилось с моими родителями?" одновременно спросил Фэн Юй.
"С
 твоими родителями все в порядке. Они вернулись вздремнуть. Я услышал об
 изменениях в тайских батах и поспешил сюда, чтобы спросить тебя". Фу 
Гуанчжэн знал причину, по которой Фэн Юй внезапно встал. Он подумал, что
 Фэн Юй встал, чтобы поделиться с ним хорошими новостями.
Фэн Юй снова сел.
"Все
 верно. Тайский бат теперь находится в системе плавающих курсов. Это 
изменение повлечет за собой значительные побочные эффекты. Если 
экономика Таиланда находится в хорошем состоянии, это не будет 
проблемой. Но сейчас экономика Таиланда находится под ударом, и 
изменение этой политики не будет эффективным. Вам не стоит беспокоиться,
 так как в следующем месяце тайский бат упадет до более чем 40:1!". Фэн 
Юй откинулся на спинку стула и сказал.
"Насколько
? 40:1? 
Будет ли он обесцениваться так низко? Сколько мы заработаем?" Фу 
Гуанчжэн был вне себя от радости. Это было лучше, чем он себе 
представлял.
"Мы купили эти фьючерсные контракты, когда курс бата 
был 25:1. После этого мы продолжали покупать еще фьючерсные контракты, и
 в среднем получилось около 27:1. Кредитное плечо составляет 12 раз. Как
 вы думаете, сколько мы заработаем?" Фэн Юй переспросил Фу Гуанчжэна.
Фэн Юй не стал говорить, сколько они потратили, а просто хотел поддразнить Фу Гуанчжэна.
С
 математикой у Фу Гуанчжэна все в порядке. "Это значит, что мы можем 
заработать более 150 батов на каждый доллар? Это около 34 долларов США! 
Наша прибыль так высока?!"
Фэн Юй знал, что Фу Гуанчжэн смотрит 
только на прибыль, не учитывая их капитал. Он удивляется, почему Фу 
Гуанчжэн все еще так невежественен, даже когда у него есть дядя по имени
 Фу Жунци. К тому же он теперь каждый день держится рядом с профессором 
Ляном и должен быть лучше.
"Вы не учли, сколько мы вложили. 
Деньги, которые мы использовали для создания этого, все из кредитов, а 
вы подумали о наших ежедневных процентах? А потери от сброса акций вы 
учли?" Фэн Юй улыбнулся.
Фу Гуанчжэн был ошеломлен и слабо спросил. "Мы так много потратили? Тогда у нас все еще есть прибыль?"
"Если
 тайский бат упадет до 40:1, наша прибыль составит более 100%. Возможно,
 она даже достигнет 120%. Но наша прибыль будет в основном зависеть от 
фьючерсов на фондовый индекс. В конце концов, мы сосредоточились на 
фондовом рынке".
100%? Мы удвоим наши деньги? После вычета 30% комиссионных Фэн Юю, доход Фу Гуанчжэна все равно будет большим.
Фу
 Гуанчжэн советовал своему старшему дяде вступить в войну, но дядя 
отказался. Он задается вопросом, не пожалеет ли дядя о своем решении.
"Какой сейчас курс тайского бата?" спросил Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй посмотрел на свой монитор. "Сейчас 27,4:1, и он продолжает падать".
"Значит ли это, что с этого момента мы будем зарабатывать деньги каждый день?" возбужденно спросил Фу Гуанчжэн.
"Сколько времени потребуется тайскому бату, чтобы упасть до 40:1?
Сегодня или завтра он должен упасть до 30:1, но я уверен, что 
произойдет отскок. После этого нам не нужно ничего делать, так как Сорос
 все уладит за нас. Но мы все равно должны работать над фондовым рынком,
 и в течение этой недели мы сосредоточимся на сингапурском рынке."
"А? Мы еще не закончили с Таиландом, а уже собираемся напасть на Сингапур?".
"Эти
 страны взаимосвязаны, и вы можете увидеть это по колебаниям валюты 
Сингапура. Когда мы подавим валюту Сингапура, это также вызовет цепную 
реакцию. В это время мы сможем получить прибыль от обоих рынков".
"Мы будем бороться с обеими сторонами одновременно. У нас достаточно средств?"
"Хахаха...
 Не беспокойтесь об этом. Вы знаете, что такое масштабная паника? Вы 
слышали об эффекте бандвагона? Нам не нужно много инвестировать, когда 
мы пытаемся обрушить SGD, и мы можем заключить некоторые из наших 
будущих контрактов раньше, чтобы собрать средства."
Этой ночью 
тайский бат упал до 31,6:1, а затем немного восстановился. Никто не 
думает, что бат сможет оправиться от этого, и он резко упадет!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй незаметно шел по коридору гостиницы ночью.
Номер 806. Вот этот номер.
Фэн Юй легонько постучал в дверь тремя длинными и двумя короткими стуками.
Щелчок. Дверь открылась, и Фэн Юй быстро вошел, пока его никто не видел, и закрыл за собой дверь.
"Я здесь. Ты скучала по мне?" Фэн Юй прижал Ли На к стене.
"Ты осмелилась прийти? Мои родители совсем рядом". мягко сказал Ли На.
"Нечего
 бояться. Они устали после долгого дня и сейчас должны спать. Подожди 
меня. Я сначала приму душ". Фэн Юй слегка ущипнул Ли На за подбородок и 
поцеловал ее.
Днем Фэн Юй мог только держать Ли На за руки, а если
 он хотел сделать что-то еще, отец Ли На нарочно громко кашлял. Он хотел
 прийти вчера вечером, но не смог. Сегодня во время ужина он шепнул Ли 
На о "коде для стука в дверь" и ушел.
Через час Ли На подтолкнул Фэн Юя. "Тебе лучше вернуться сейчас. Что, если другие люди увидят нас вместе в комнате?"
"Пусть говорят, что хотят. Все и так знают о наших отношениях". сказал Фэн Юй и продолжил обнимать Ли На.
"Нет. Ты должна уйти. Здесь так много наших друзей и родственников. Поторопись." Ли На потянула Фэн Юя вверх.
"Хорошо...
 Я вернусь в свою комнату. Ты должна дать мне сначала надеть мою 
одежду". Фэн Юй потерял дар речи. Хотя Китай и открылся, многие китайцы 
все еще очень консервативны, и родственники и друзья будут сплетничать 
за их спинами.
Ли На тихонько приоткрыла дверь и высунула голову 
наружу. Убедившись, что вокруг никого нет, она вытолкнула Фэн Юя и 
быстро закрыла дверь. Фэн Юй медленно пошел обратно в свою комнату, 
сожалея о своем решении поселить Ли На на одном этаже с остальными 
родственниками.
Утром Ли На, ее родители и остальные продолжили 
осмотр Гонконга, а Фэн Юй вернулся в свой офис, чтобы проверить курс 
тайского бата.
Да. Тайский бат снова немного упал.
Хотя 
курс упал не сильно, Фэн Юю и его людям не нужно сейчас сбрасывать 
тайский бат. Бат будет обесцениваться сам по себе, так как рынок больше 
не может помочь с курсами!
Многие международные инвесторы 
заметили, что после того, как Таиланд перешел на плавающие ставки, 
искусственно раздутая экономика была разоблачена, и они начали 
сбрасывать тайский бат!
В конце концов, эти международные 
инвесторы начали атаковать тайский бат. Фенг Ю и Сорос уже перестали 
сбрасывать бат, но тайский бат все еще падает. Хотя падение и не очень 
большое, но нет никаких признаков восстановления бата.
"Фенг, сейчас нам не нужно ничего делать с тайским батом. Я буду атаковать сингапурскую валюту следующей. Ты с нами?"
"Конечно. Я тоже об этом думаю".
Сингапур
 использовал свои валютные резервы, чтобы помочь Таиланду поднять курс 
бата, и одолжил Таиланду некоторую сумму денег. Они думали, что Таиланд 
победит Сороса и международных спекулянтов, но в итоге победил Сорос, и 
тайский бат обесценивается. Поскольку Таиланд проиграл эту войну, Сорос и
 его люди начинают делать деньги!
Теперь возникает новая проблема.
 Сингапур не имеет большого золотовалютного резерва, и после того, как 
он помог Таиланду и одолжил ему денег, его резерв истощается. Есть и 
более серьезная проблема. Страны региона не могут одолжить Сингапуру 
денег, и ни одна страна не хочет им помочь. Каждая страна сама за себя!
Сингапур,
 Малайзия и Таиланд имеют тесные экономические связи, и это причина 
быстрого развития экономики этого региона в последнее десятилетие.
Но
 последствия наличия сильных экономических связей - это эффект домино. 
Когда одна страна становится успешной, ее союзники получают от этого 
выгоду. Например, сектора недвижимости и финансов. Однако, когда 
экономика одной страны в регионе ухудшается, это сказывается на 
остальных.
Финансовый сектор и сектор недвижимости Таиланда 
развивались с высокой скоростью, и остальные страны Юго-Восточной Азии 
развиваются так же.
Но теперь финансовый сектор Таиланда внезапно 
рухнул, и это затронуло Сингапур, Малайзию, Индонезию, Филиппины и т.д. В
 первую очередь пострадают валюты. Курсы их валют упадут, как и курс 
бата.
Эти страны быстро развивались вместе, а с крахом экономики Таиланда все эти страны будут втянуты в рецессию.
"Босс, что-то не так". доложил Хэ Чжаоцзи.
А? Что не так? Фэн Юй посмотрел на Хэ Чжаоцзи.
"В чем дело?"
"Босс, экономика Гонконга имеет тесные связи с этими странами, но индекс Hang Seng растет. Это ненормально!"
Гонконг
 использует систему привязанного обменного курса, и он привязан к 
доллару США. Когда курс USD повышается, HKD будет расти. Сейчас обменный
 курс составляет 7,5 HKD: 1 USD, и обращение HKD в регионе уступает 
йене.
Но при нормальных обстоятельствах HKD также должен 
пострадать. Хотя Гонконг и принимает меры, они должны лишь 
стабилизировать курсы. Почему растут цены на акции?
Фэн Юй 
нахмурился. Гонконгские акции растут, и это ненормально. Даже если цены 
на акции не упали из-за Таиланда, они не должны сильно колебаться. После
 возвращения Гонконга в состав Китая, должно быть нормальным, что цены 
на акции немного упадут, так как финансовый сектор Китая не так развит, 
как Гонконг и Великобритания. Некоторые инвесторы должны сбрасывать свои
 акции. Почему люди покупают акции в это время?
Думают ли 
инвесторы, что Гонконг будет процветать после возвращения в состав 
Китая? Или они думают, что экономика Таиланда не окажет никакого влияния
 на Гонконг?
Подождите. Кто-то специально поднимает цены на акции!
"Вы знаете, сколько иностранных фондов пришло на рынок Гонконга?" спросил Фэн Юй.
"Мы не можем получить эту информацию, но семья Фу должна знать об этом".
"Хорошо.
 Мониторим SGD сейчас. Начиная с завтрашнего дня, мы начнем покупать 
фьючерсные контракты на SGD в короткой позиции и начнем сбрасывать SGD".
Хэ Чжаоцзи ушел, а Фэн Юй позвонил Фу Жунци.
"Племянник Фэн, почему ты звонишь мне в такой час? В чем дело?"
"Дядя, ты заметил, что акции Гонконга в последнее время растут?" спросил Фэн Юй.
"Ты
 хочешь сказать, что кто-то взвинчивает цены на акции? Я тоже это 
заметил, и мы подозреваем, что некоторые спекулянты специально 
взвинчивают цены на акции и шортят индекс Hang Seng!" Фу Жунци заметил 
это утром и сейчас обсуждает это с профессором Ляном и остальными.
"Это должен быть Сорос, а не другие спекулянты! Он настойчиво пытается атаковать Гонконг!" холодно сказал Фэн Юй.
"Не
 волнуйтесь. Мы рядом и собираемся действовать. Сейчас самое время 
ликвидировать часть наших акций, так как цены на них высоки. Фонд 
Quantum пытается атаковать сразу столько стран Юго-Восточной Азии. Сорос
 смотрит на нас свысока!"

    
  





  


  

    
      Фу Жунци заметил аномалии на фондовом рынке Hang Seng. Благодаря 
своим отношениям с главой финансового рынка Гонконга, ему удалось 
получить точные статистические данные.
Фур Жунци и Супермен Ли 
предлагают органу финансового регулирования Гонконга подготовиться к 
финансовому кризису в Таиланде и принять меры по защите Гонконга.
Фэн
 Юй знает, что в течение следующих двух-трех месяцев у Сороса не будет 
средств для нападения на Гонконг. Если он нападет на Гонконг, его 
средства застрянут на гонконгском рынке и упустят возможность заработать
 на валютах других стран.
Сорос - человек, для которого деньги 
являются главным приоритетом. Если он может легко заработать много 
денег, он не упустит такой возможности. Он направит свое оружие на 
Гонконг только после того, как подавит валюты Юго-Восточной Азии.
Чтобы
 завоевать столько стран, потребуется не менее двух-трех месяцев. Сейчас
 Фэн Юй должен проанализировать, валюта какой страны упадет сильнее и 
быстрее всего. Он будет шортить эту валюту в больших объемах и 
попытается извлечь из этого максимальную выгоду.
Когда Фэн Юй 
атаковал тайский бат, он использовал свои скрытые средства для покупки 
большого количества фьючерсных контрактов на форекс в нескольких 
странах. Но он не стал создавать большой портфель фьючерсных контрактов с
 короткой позицией на SGD.
SGD - сильная валюта, как и HKD. До 
экономического кризиса в Таиланде в этот раз Сингапур провел 
корректировку своих финансовых рынков, и у сингапурских банков не так 
много плохих долгов, как у Таиланда.
Фэн Юй составил рейтинг стран
 Юго-Восточной Азии. Макао, Сингапур, Гонконг, Япония и Тайвань - самые 
трудно атакуемые. Таиланд, Малайзия, Индонезия, Филиппины и Южная Корея -
 самые легкие. Китай и Северная Корея, их финансовые системы развивались
 намного позже и имеют закрытую политику, и их труднее всего атаковать. 
Да. Экономика Северной Кореи самая стабильная, потому что у них даже нет
 фондового рынка!
Фэн Юй и Сорос начинают двигаться.
Они быстро создают фьючерсные контракты на SGD с короткой позицией и продают SGD, которые они заняли, за USD.
После
 этого они использовали свои доллары США для покупки SGD и повторяли 
процесс снова и снова. Это оказало сильное влияние на курсы SGD.
Сингапур
 использует систему управляемых плавающих курсов, и эта система делает 
SGD более устойчивым к внешним факторам. SGD будет корректировать свои 
курсы ежеквартально и корректировать долю своего иностранного резерва. 
Когда SGD будет корректировать свои курсы, он будет использовать систему
 Crawling Peg для снижения риска.
Такая схема позволит защитить ставки, снизить влияние внешних факторов и предотвратить инфляцию.
Если
 бы Сингапур не выкупил бат на несколько миллиардов долларов и не вызвал
 падение курса SGD, Сорос не выбрал бы SGD для атаки.
Таиланд потащил Сингапур за собой вниз и дал Соросу и Фэн Юю эту возможность.
Сорос сказал Фэн Юю, что SGD пострадает, и он прогнозирует, что SGD упадет более чем на 20% в ближайшие дни.
Фэн
 Юй посмеялся над этим. С учетом политики Сингапура в области Forex, я 
все еще могу поверить, что SGD упадет на 20% в конце года. Но чтобы он 
упал более чем на 20% в ближайшие дни? Вы, должно быть, снова пытаетесь 
меня обмануть!
Сорос сказал Фэн Юю, что это было сделано для того,
 чтобы обмануть Фэн Юя, чтобы его средства застряли в SGD, в то время 
как он зарабатывает деньги в других странах. Если Фэн Юй сделает большую
 ставку на шорт SGD, он понесет убытки, а именно этого и добивался 
Сорос.
Азиатский финансовый кризис уже не предотвратить, и Соросу 
больше не нужна помощь Фэн Юя. Многие международные спекулянты следят за
 тенденцией, и его Quantum Fund поведет их в атаку на валюты этих стран.
Конечно,
 Сорос не уверен, что Фэн Юй купится на его ложь. В конце концов, во 
время атаки на тайский бат он заметил, что Фэн Юй и его команда - элита.
 Они приняли много точных решений.
Возможно, Фэн Юй также пользуется поддержкой гонконгских магнатов и может легко сбежать с их помощью.
Но если Фэн Юй обратится за помощью к этим магнатам, Сорос будет более счастлив.
Таким образом, угроза в Гонконге будет снижена, и его будет легче атаковать.
Многие
 гонконгцы не знают, что Сорос начал свою атаку на Гонконг. Но он не 
подавлял гонконгский доллар или фондовый рынок. Он подтолкнул акции 
Гонконга вверх.
К тому времени, когда Сорос подтолкнул фондовый 
рынок к историческому максимуму, он должен был получить прибыль от 
Малайзии, Филиппин и других стран. Как раз вовремя, чтобы использовать 
прибыль из этих стран для атаки на финансовый рынок Гонконга.
Когда
 это произойдет, индекс Hang Seng рухнет. Даже если гонконгский доллар 
сохранит свой курс, Сорос все равно сорвет куш на фондовом рынке. Будет 
даже лучше, если он сможет утянуть Китай вниз вместе с Гонконгом.
Китайский
 финансовый рынок зародился очень поздно, и на нем мало финансовых 
экспертов. Если Сорос сможет войти на китайский финансовый рынок, он 
сможет заработать как минимум несколько миллиардов долларов США.
Сорос
 может даже добиться экономического краха Китая, и ни одна другая страна
 не сможет угрожать статусу США как мирового лидера.
Каждые 
несколько лет Сорос может выбирать страну, чтобы атаковать ее финансовую
 систему и увеличить свое богатство. Он навсегда останется легендой 
финансовой индустрии!
Фэн Юй начал строить свои будущие контракты против SGD. Но сумма не слишком велика. Он тестирует рынок?
Отлично.
 Я обману его, заставив думать, что я буду действовать против SGD и буду
 шортить SGD в больших объемах. После того, как я успешно выйду с 
сингапурского рынка, средства Фэн Юя застрянут там.
"Босс, фонд Quantum увеличивает свой портфель. Должны ли мы последовать за ними?" спросил Хэ Чжаоцзи.
"Каково твое мнение?" переспросил его Фэн Юй.
"Я
 думаю, нам не стоит следовать за ним. Сингапур использует систему 
Managed Float, и мы можем получить от нее прибыль, но прибыль невелика. Я
 думаю, что рынок Индонезии более уязвим, и это то, что мы обсуждали". 
Хэ Чжаоцзи ответил.
"Хахаха. Именно так. У вас у всех та же идея, что и у меня.
Но мы все равно должны немного увеличить наши средства для 
сингапурского рынка, так как Сорос увеличит свои инвестиции в 
сингапурский рынок. Используйте на 10% больше наших средств для шорта 
SGD, и посмотрим, последует ли за ним Сорос".
Сорос пытается 
заставить Фэн Юя увеличить сумму, которую он сокращает для SGD. Но Фэн 
Юй пытается сделать то же самое и с Соросом. Продолжая отдавать приказы,
 прибыль будет уменьшаться, а риск увеличиваться. Чтобы минимизировать 
риск, необходимо использовать больше средств для его хеджирования.
Сорос это видит, но неужели он думает, что я об этом не знаю? Вы хотите меня обмануть? Я тоже хочу тебя обмануть.
Хотя
 Фэн Юй знает, что и он, и Сорос не понесут никаких убытков, но 
использование такого количества средств на SGD снизит их прибыль на 
других рынках. Это также считается убытком.
После того как Фэн Юй 
увеличил 10% своих средств, Сорос продолжил увеличивать свои будущие 
контракты. Он твердо решил заманить Фэн Юя в эту ловушку.
Но Фэн 
Юй улыбнулся и проинструктировал Хэ Чжаоцзи. Это все, что мы будем 
использовать на SGD. Мы должны быть рациональными, когда дело доходит до
 инвестиций!

    
  





  


  

    
      "Профессор Лян, я думаю, что пришло время сбросить наши акции и 
остановить аномалии на фондовом рынке". Фу Жунци сделал глоток кофе и 
сказал.
"О? Господин Фу не может больше терпеть?" Профессор Лян 
заметил проблемы на фондовом рынке Гонконга и посчитал, что будет лучше 
сбросить свои акции, когда цена будет выше. Будет хорошо, если они 
сделают это до Сороса.
Я боюсь, что если цена будет расти и 
дальше, произойдет огромное погружение". Сейчас на финансовый рынок 
Гонконга пришли международные спекулянты, и они могут смягчить падение".
Фу
 Жунци был недоволен этими международными спекулянтами. Неужели они 
осмелятся создать проблемы в Гонконге?! Мы поймаем их деньги здесь и 
заставим их заплатить!
"Я согласен с господином Фу. А как насчет остальных?" Профессор Лян кивнул и посмотрел на остальных магнатов.
Ли
 Цзекай, представляющий Супермена Ли, сказал. "Мой отец сказал, что мы 
последуем примеру дяди Фу и профессора Ляна. Раз вы все так предложили, 
мы сделаем так, как вы сказали. Но можем ли мы не сбрасывать все наши 
акции сразу, чтобы предотвратить обвал рынка?"
"Конечно. Мы все 
еще хотим привлечь этих международных спекулянтов. А как насчет 
остальных? Кто-нибудь возражает против этого решения?" Фу Жунци 
посмотрел на остальных.
Никто не возражал, и все были согласны.
Фу Жунци кивнул. Теперь он стал лидером гонконгских магнатов, и это было потрясающее чувство!
Не
 думайте, что у этих магнатов нет никаких целей. Даже в возрасте Фу 
Жунци у него все еще есть цель. Семья Супермена Ли не такая богатая, как
 семья Фу, но он коронован как самый богатый человек Гонконга, и Фу 
Жунци было обидно за это.
На следующий день Фу Жунци и остальные 
магнаты начали продавать свои гонконгские акции, и гонконгский индекс 
Hang Seng начал падать.
Фэн Юй посмотрел на графики рынка и понял,
 что Фу Жунци и остальные начинают продавать акции за наличные. Неужели 
они больше не хотят ждать и хотят вступить в войну?
За последние 
несколько дней индекс Hang Seng поднялся почти до 14 000. В это время, 
когда все другие экономики в регионе не справляются, Гонконг 
действительно выделялся.
Это привлекло много "горячих денег", и 
многие инвесторы почувствовали, что фондовый рынок Гонконга не упадет в 
ближайшее время. Они будут делать ставку на дальнейший рост индекса, 
чтобы получить прибыль.
Но, к всеобщему удивлению, индекс Hang Seng начал падать. До закрытия торгов он так и не восстановился.
......
"Босс,
 что-то не так с гонконгским фондовым рынком. Мы пытались подтолкнуть 
индекс Hang Seng вверх, но сегодня он упал!" доложил Друкен Миллер.
"На сколько пунктов он упал?"
"На 56 пунктов. Но я чувствую, что что-то не так. В это время индекс не должен падать".
"Ваше
 подозрение верно. Мы пытаемся поднять гонконгский фондовый индекс, и с 
таким количеством средств, поступающих в Гонконг, индекс Hang Seng не 
должен упасть. Есть ли большой объем акций, которые сбрасываются?".
"Вот
 здесь и кроется проблема. Масштабных продаж акций нет, но по нашим 
расчетам, продано акций на сумму более 1 млрд. гонконгских долларов, 
чтобы индекс Hang Seng упал на 56 пунктов."
"Вы проверяли, выпускают ли какие-либо компании акции, чтобы привлечь деньги?" спросил Сорос.
Друкен
 Миллер ушел, а Сорос погрузился в раздумья. Что пошло не так? 
Обнаружило ли Валютное управление Гонконга, что они тайно подталкивают 
индекс Hang Seng вверх? Друкен Миллер не уверен в этом, или это 
нормальные колебания?
По сравнению с 14 000 пунктов индекса Hang Seng падение на 56 пунктов - это нормально и должно быть нормальным.
У Сороса сегодня не очень хорошее настроение. Это не из-за индекса Hang Seng, а потому что Фэн Юй не попался на его приманку.
Сорос
 построил фьючерсные контракты на SGD на большую сумму и думал, что Фэн 
Юй последует за ним. Но к его удивлению, Фэн Юй купил только несколько 
фьючерсных контрактов и внезапно остановился.
Существует много 
возможностей, например, у Фэн Юя недостаточно средств, он не думает, что
 SGD упадет, он сидит на заборе, он использовал свои средства для 
покупки фьючерсных контрактов в других странах и т.д.
Сорос 
надеется, что причина в том, что у Фэн Юя недостаточно средств, но 
вероятность этого мала. Скорее всего, Фэн Юй сидит на заборе, а Сороса 
беспокоит то, что Фэн Юй создал портфели в других странах региона.
Атаковать
 самую слабую страну - правильное решение. Среди стран региона с 
Сингапуром нелегко иметь дело, даже после того, как тайский бат 
обесценился.
Многие спекулянты смотрят на фонды Quantum. Когда Сорос делает короткую ставку на валюту страны, многие последуют за ним.
Сорос подобен флагу, и любое его движение вызовет колебания на рынке.
После того как валюты остальных стран окажутся в хаосе, произойдет масштабная цепная реакция, и все их валюты резко упадут.
Когда это произойдет, Сорос переведет все свои средства для атаки на Сингапур.
Сорос думал обмануть Фэн Юя, чтобы тот напал на Сингапур первым, но Фэн Юй не клюнул на приманку.
Фэн
 Юй молод, но очень хитер. Однако Сорос не верит, что Фэн Юй сам 
принимает все решения, и, должно быть, его команда дает ему советы. 
Кто-то в команде Фэн Юя должен быть элитой, а Фэн Юй - всего лишь 
инвестор.
Сорос внедрил крота в команду Фэн Юя, и информация, 
которую он получил от своего тайного агента, гласила, что после того, 
как команда обсудит стратегии, Хэ Чжаоцзи доложит Фэн Юю, а Фэн Юй 
примет решение.
Но "крот" Сороса слишком мал, чтобы повлиять на 
решения Фэн Юя. Если человек Сороса сможет использовать средства Фэн Юя,
 это будет замечательно.
Сорос может использовать свое прикрытие, 
чтобы обмануть Фэн Юя и позволить ему взять на себя вину за подрыв 
экономики Юго-Восточной Азии.
Сорос не ожидал, что кто-то из его команды был подкуплен Фэн Юем и передавал Фэн Юю инсайдерскую информацию!

    
  





  


  

    
      "Сегодня сбросьте еще 5% SGD". приказал Фэн Юй.
Хэ Чжаоцзи и 
его люди продолжали медленно сбрасывать SGD. Стратегия Фэн Юя 
заключалась в том, чтобы позволить Квантовому фонду Сороса возглавить 
эту операцию, а самому просто следовать позади, как и остальные 
спекулянты.
Правительство Сингапура отреагировало очень быстро, и 
они начали медленно корректировать ситуацию. Хотя курс SGD немного 
снизился, он не опустился ниже разрешенного диапазона.
Но есть и 
хорошие новости. Сингапур начинает сбрасывать свои баты, чтобы купить 
SGD. Таким образом, курс SGD стабилизируется, но бат снова упадет.
После
 принятия плавающих курсов курс тайского бата снизился до более чем 30:1
 и начал стабилизироваться. Однако, чтобы защитить свою валюту, 
Сингапуру пришлось сбросить купленные баты, и бат снова начал падать.
Сингапур, который должен был помочь Таиланду, теперь помог фонду Quantum, чтобы курс тайского бата снова упал.
Когда
 речь идет об интересах страны, стратегическое сотрудничество между 
странами - это ничто. Все страны в первую очередь думают о себе, и кого 
волнует, что экономика другой страны рухнет? Самое главное - это их 
интересы.
Фэн Юй включил телевизор и посмотрел финансовые новости Гонконга.
Когда
 сегодня начнутся торги, индекс Hang Send немного поднимется, а затем 
упадет. Комментатор по телевизору считал, что фондовый рынок Гонконга 
переоценен.
"Цифры, на которые мы сейчас смотрим, - это аномалии 
на фондовом рынке Гонконга. Фондовые рынки всех стран Азии падают, но 
фондовый индекс Гонконга рос в течение последних нескольких дней. Сейчас
 индекс Hang Seng падает, и многие акции упали более чем на 5%. Это 
означает, что многие инвесторы выводят свои средства...".
Комментатор
 на телевидении ругает гонконгский рынок, но Фэн Юй не знает, что этот 
комментатор известен своими неточностями. Когда он говорит, что акции 
будут расти, в следующий момент они падают. Если он говорит, что цена 
акций упадет, она тут же поднимается!
Многие жители Гонконга скептически относятся к его прогнозам.
Но такие программы популярны, и многие люди делают ставки, противоположные тому, что сказал этот комментатор.
Однако
 то, что этот комментатор сказал сегодня, оказалось верным. Фу Жунци и 
остальные начали сбрасывать свои акции, и это касается и голубых фишек. 
Индекс Hang Seng сегодня не вырастет.
......
"Эх, этот 
комментатор говорит, что индекс Hang Seng сегодня продолжит падение. 
Может, нам стоит продать свои акции? В любом случае, мы уже заработали 
немного денег, и если мы продадим их сейчас, мы все еще сможем получить 
некоторую прибыль". Официант в чайном доме сказал.
"Вы уже говорите, что это сказал тот комментатор. С каких пор его предсказания сбываются?" сказал его коллега.
В
 Гонконге многие играют на акциях. Официанты в чайных, люди на улицах и 
т.д. вкладывают значительные средства в акции. Некоторые даже бросают 
работу, чтобы заниматься трейдингом полный рабочий день.
"Но на 
этот раз комментатор не делал прогнозов ни по каким акциям. Он 
прогнозирует индекс Hang Seng. Вы забыли, как он стал знаменитым? В 
прошлом он точно предсказывал рост индекса Hang Seng".
Коллега начинает колебаться. Все верно. Комментатор не называл конкретную акцию сегодня и предсказал только индекс.
Фондовый
 индекс немного упал вчера и сегодня. Комментатор сказал, что в течение 
следующих нескольких дней индекс продолжит падать, и если это правда, то
 они должны продать свои акции, пока их деньги не застряли на рынке!
"Хочешь, я спрошу у Бога Фортуны Лю в соседней комнате?"
Бог
 Фортуны Лю - хозяин магазина рядом с их чайным домиком. Раньше он был 
официантом, как и они, но заработал состояние на торговле и теперь 
держит фруктовый ларек.
Многие люди следовали советам Бога Лю на 
фондовом рынке и зарабатывали деньги. Но у Бога Фортуны Лю скверный 
характер, и он редко дает советы бесплатно.
Два официанта посовещались и сделали вид, что уходят убирать мусор, пока клиентов мало.
Они подбежали к киоску Фортуны Бога Лю и увидели, что Фортуна Бог Лю смотрит новости и пользуется компьютером.
"Бог удачи Лю, ты проверяешь фондовый рынок?"
"Почему вы двое здесь? Это не ваше время приема пищи, и ваш босс не должен позволять вам выходить".
"Бог удачи Лю, мы здесь, чтобы спросить вашего совета. Как вы думаете, будет ли фондовый рынок продолжать падать?"
Бог
 удачи Лю посмотрел на двух официантов. Если бы эти двое не помогали ему
 убирать мусор, он не стал бы беспокоиться о том, чтобы давать советы.
"Продайте
 все свои акции. Мой вам совет - не покупайте никаких акций в этом году.
 Экономика Юго-Восточной Азии рушится, и фондовый рынок в этом году 
будет очень интересным. С вашими стандартами вы все легко понесете 
убытки".
"А... Спасибо. Мы поможем вам убрать мусор снаружи".
Два
 официанта ушли и сразу же позвонили своим брокерам, чтобы продать свои 
акции. В любом случае, они заработали немного денег на своих акциях.
Этим
 двум официантам повезло. Некоторые люди все еще думают, что фондовый 
индекс будет расти, и продолжают увеличивать свои инвестиции.
Но 
падение индекса Hang Seng остановит финансовые брокерские компании от 
привлечения средств. Эти институты не решатся привлекать средства для 
инвестиций от населения.
Если фондовый индекс упадет, многие люди потеряют свои деньги, которые они вложили.
......
Сорос
 смотрел новости Гонконга, и индекс Hang Seng продолжает падать. 
Некоторые комментаторы даже предсказывают, что индекс Hang Seng упадет 
ниже 13 000 пунктов. Это не очень хорошая новость для него.
Чем 
больше будет падать индекс Hang Seng, тем труднее будет Соросу 
зарабатывать деньги. Когда Сорос толкал фондовый индекс вверх, он 
использовал много денег, но теперь он начинает терпеть убытки.
Похоже,
 что в Гонконге есть эксперт по финансовым рынкам. Медленное падение 
фондового индекса не окажет никакого влияния на экономику Гонконга и не 
вызовет паники.
Индекс Hang Seng может упасть ниже 13 000 пунктов за два-три месяца, но Сорос не заработает денег.
Сорос
 раздумывает, стоит ли ему сейчас начать формировать портфель фьючерсных
 контрактов на короткие позиции, поскольку фондовый индекс падает.
Но
 если Сороса обнаружат, а его оппоненты начнут толкать фондовый индекс 
вверх, его контракты могут быть вынуждены аннулировать, если он не 
пополнит их еще большим количеством денег. Это приведет к тому, что его 
средства в Гонконге окажутся в ловушке.
Должен ли Сорос на время отказаться от гонконгского рынка и подождать два месяца?
Сорос подумал об этом некоторое время и созвал менеджеров своих фондов на совещание.
Трое
 из четырех помощников Сороса решили, что им следует подождать и 
посмотреть. Им следует сосредоточиться на рынке Forex других стран и 
оставить Гонконг в покое.
Но Друкен Миллер придерживается другого 
мнения. Он считает, что это возможность сделать короткую позицию по 
индексу Hang Seng. Таким образом, они заведут этих магнатов в тупик.
Друкен Миллер подозревает, что те, кто продает акции, - это магнаты, и они собирают средства для инвестиций в рынок Forex.
Если
 эти магнаты присоединятся, Quantum Fund легко получит прибыль от этих 
юго-восточных стран, но им будет сложнее атаковать рынок Гонконга!
Сорос не мог принять решение, но вдруг понял, что не стоит сейчас провоцировать Гонконг.

    
  





  


  

    
      "Фэн, я слышал, что мы заработали деньги?" Кириленко появился в кабинете Фэн Юя, крича.
"Все
 верно. Если мы урегулируем наши будущие контракты в тайских батах, мы 
заработаем деньги. Но сейчас неподходящее время, и нам нужно подождать 
еще несколько дней".
Фэн Юй не нужно так много средств, и не стоит
 отменять фьючерсные контракты сейчас, поскольку тайский бат все еще 
падает. Когда валюты других стран Юго-Восточной Азии окажутся под 
ударом, тайский бат упадет еще больше. Это будет лучшее время для отмены
 контракта, и они получат максимальную прибыль".
"Все в порядке. Я
 просто спрашиваю. О, тестирование на наших четырех заводах завершено, и
 новые мобильные телефоны запущены в производство. Я дал нескольким 
людям протестировать его, и все считают, что это хороший мобильный 
телефон!"
Этот мобильный телефон будет запущен 1-го числа 
следующего месяца, и он будет чрезвычайно популярен. Внешний дизайн и 
технические характеристики намного лучше, чем у телефонов, 
представленных на рынке, а цена конкурентоспособна. С помощью друзей 
Кириленко этот телефон будет продаваться как горячие пирожки, и 
Кириленко заработает неплохую сумму.
"Приятно слышать. Но когда 
телефоны будут запущены, мы должны внимательно следить за нашими 
конкурентами. У этих компаний могут быть телефоны лучше наших".
Фенг Ю из будущего, он помог Aiwa не двигаться в неверном направлении и разработать новые продукты.
Но
 Nokia и Motorola по-прежнему остаются гигантами в телекоммуникационной 
индустрии. Они обладают сильными технологиями, и их нелегко обогнать в 
течение этих нескольких лет.
Эти крупные компании всегда будут 
сохранять свои лучшие технологии, а их продукция на рынке обычно не 
является их лучшей продукцией. Но после открытия заводов в России 
мобильный телефон "Ветер и дождь" будет иметь преимущество из-за более 
низких производственных затрат".
"Я знаю. Но если эти компании 
будут оспаривать у нас каналы распределения продаж, они проиграют! О, у 
нас есть автомобильный завод, который ищет покупателей. Как насчет того,
 чтобы купить его?"
Songjiang Motors теперь является брендовым 
продуктом в России. Хотя это не роскошный автомобиль, он подходит для 
простых людей и долговечен.
Кириленко может и сам приобрести этот 
автомобильный завод, но он считает, что совместное предприятие с Фэн Юем
 по производству автомобилей Songjiang может сделать деньги легче.
Конечно,
 если Фэн Юй готов разрешить Кириленко передавать технологии Songjiang 
Motors, это не будет проблемой. Но это должно быть невозможно.
Фэн
 Юй посмотрел на Кириленко. Последний вкусил преимущества совместных 
предприятий, и иметь завод в России - хорошая идея. Автомобили Songjiang
 Motors хорошо продаются, и китайские заводы не в состоянии угнаться за 
спросом. Пришло время расширять производство.
Если Songjiang 
Motors сможет открыть завод в России, Фэн Юй сможет сэкономить на 
налогах, и ему не нужно будет расширять свои заводы в Китае. Кроме того,
 завод в России облегчит экспорт в Европу.
В прошлом году 
Songjiang Motors стала известна во всем мире, но популярность быстро 
угасает, особенно в Европе. В Европе существует множество автомобильных 
брендов, и Songjiang Motors не имеет там преимущества.
Если 
принять во внимание плату за рекламу, то после запуска в Европе компания
 Songjiang Motors понесла убытки. В США она была только безубыточна.
Некоторые
 люди в Bing City Machinery Company считают, что они слишком рано вышли 
на европейский рынок, и им следовало бы сначала выбрать стратегию низких
 цен для увеличения доли рынка. Но Фэн Юй с этим не согласен.
Как 
только Songjiang Motors позиционировала себя как бюджетные автомобили, 
этот ярлык закрепился за брендом, и потребители не примут никакого 
повышения цен, когда Songjiang Motors будет производить более 
качественные автомобили.
Но если Songjiang Motors продолжит 
продавать свои автомобили, они понесут убытки, а если они прекратят 
продажи, их реклама будет потрачена впустую. Фэн Юй испытывает некоторые
 сомнения и думает, не сделал ли он слишком большой шаг.
Возможно, ему стоит начать с Юго-Восточной Азии, а на европейский рынок выйти позже.
Теперь
 строительство завода в России решит все эти проблемы и повысит 
узнаваемость бренда в Европе. Songjiang Motors может закрепиться в 
Европе в течение пяти лет.
Bing City Machinery Company будет 
использовать меньше средств, если это будет совместное предприятие. 
Использование названия бренда и технологий в качестве капитала для 
совместного предприятия ранее использовалось иностранными компаниями при
 создании совместных предприятий в Китае. Теперь настала очередь Китая!
"Конечно. Я позвоню Ли Мингдэ и попрошу его приехать для обсуждения".
"Фенг,
 автомобилестроение считается тяжелой промышленностью, и мы не можем 
позволить вам всем владеть большим процентом акций. Я увеличу свой 
капитал на дополнительные акции". сказал Кириленко.
Тяжелая 
промышленность России - одна из лучших в мире, но они слишком много 
внимания уделяют военному делу. Их автомобильная промышленность была 
сильной, но Китай обогнал их.
Даже когда в России сложилась такая 
ситуация, они все равно не разрешают другим странам владеть контрольными
 пакетами акций заводов тяжелой промышленности. Без помощи Кириленко Фэн
 Юю будет трудно создать этот завод в России. "Сколько акций мы можем 
получить? Деньги для меня не проблема, а наши технологии и бренд тоже 
многого стоят".
Если доля, которую дадут Фэн Юю, будет слишком 
мала, он не согласится. Даже если Фэн Юй согласится на предложение 
Кириленко, руководство Bing City Machinery Company также будет 
возражать. Фэн Юй может быть основным акционером, но он не может решать 
все.
"Если вы все готовы предоставить нам технологии производства и
 бренд, я могу дать вам всем 20% акций. Если вы все хотите больше акций,
 вы все должны использовать немного наличных. Однако я не могу дать вам 
более 49% акций завода".
Кириленко говорит Фэн Юю, что он должен 
иметь контрольный пакет акций завода. Фэн Юй не уверен, что оценка 
технологий и бренда верна, так как он все еще не видел новый завод.
"Давайте
 подождем, пока приедет Ли Мингдэ. Вы можете получить контрольный пакет 
акций завода, но бренд менять нельзя. Это должен быть Songjiang!" сказал
 Фэн Юй.
"Конечно. Я также не приму новый бренд". Новый бренд 
означал бы, что им придется выводить его на рынок заново, и им 
потребуется как минимум один-два года, чтобы создать узнаваемость 
бренда.
"Хорошо. Мы можем обсудить детали позже. Вы уже определились с датой свадьбы?" спросил Фэн Юй.
Свадьба Кириленко по расчету должна быть уже близко.
"Это должно произойти в декабре, но мы еще не определились с точной датой. Я дам вам знать, как только она будет подтверждена".
"Поздравляю. У вас будет семья".
Кириленко криво улыбнулся.
"Когда вы собираетесь жениться? Мой тебе совет - не женись слишком рано".
Фэн Юй закатил глаза и ничего не сказал.

    
  





  


  

    
      "Босс, тайский бат сегодня упал на 5%". сообщил Хэ Чжаоцзи.
Фэн Юй был удивлен. Почему бат так сильно упал? Средства Сороса все еще должны быть на рынке SGD.
"Откуда взялись средства?" спросил Фэн Юй.
Хэ
 Чжаоцзи оглядывается по сторонам и, кажется, боится, что другие люди 
услышат то, что он собирается сказать. Но он находится в офисе Фэн Юя, и
 они - единственные два человека внутри.
"Босс, я думаю, это из семьи Фу. У Фу Жунци были короткие тайские баты в большом количестве". тихо сказал Хэ Чжаоцзи.
Семья Фу присоединилась так рано, и это был Фу Жунци? Фэн Юй не знал об этом.
Участие
 Фу Жунци в атаках на валюты Азии поможет Фэн Юю и остальным. С большим 
количеством средств, сокращающих тайский бат, бат снова начнет падать, и
 Фэн Юй сможет досрочно отменить свои будущие контракты. Прибыль от бата
 можно будет использовать на других рынках.
Однако Фэн Юй беспокоится, что если Фу Жунци присоединится к атакам на другие рынки, Гонконг останется беззащитным.
Изначально,
 когда Фэн Юй атаковал тайский бат, он пригласил Фу Жунци, но Фу Жунци 
отказался. Теперь Фу Жунци не проблема присоединить тайский бат, но он 
должен заранее предупредить Фэн Юя.
Фэн Юй все еще думал, стоит ли ему позвонить Фу Жунци, когда зазвонил телефон.
"Племянник Фэн, ты заметил изменения в курсе тайского бата?" спросил Фу Жунци.
"Это ты? Падение значительное. Ты должен был использовать большую сумму, верно?"
"Хахаха...
 это не много. Я звоню, чтобы сообщить вам, что я решил присоединиться к
 вам, чтобы заработать денег. Этот старик, Супермен Ли, не хочет 
участвовать, и он будет защищать Гонконг. В свою очередь, давайте 
уступим ему в наших деловых предприятиях в будущем. Профессор Лян 
поможет следить за финансовым рынком Гонконга, и когда они будут рядом, 
нам не нужно будет беспокоиться".
Фэн Юй почувствовал облегчение. Фу Жунци подумал обо всем этом, и разумно уступить Супермену Ли в их будущих предприятиях.
"Дядя Фу, куда вы будете нацеливаться дальше?"
"Точно не SGD. Хахаха. Я еще не дряхлый. Вы все собираетесь напасть на Индонезию, Филиппины или Малайзию?"
Фэн Юй был удивлен, что Фу Жунци не обманули условия рынка.
"Сначала это должны быть Филиппины или Малайзия, а Индонезия будет позже".
"Хорошо. С нашими средствами мы можем быть более смелыми". намекнул Фу Жунци.
С
 большими средствами это будет более эффективно, и Фу Жунци намекает, 
что они могут использовать меньшие средства, чтобы застраховаться от 
риска.
Таким образом, прибыль Фэн Юя и Фу Жунци будет намного 
выше. Эффект от использования 1 миллиарда долларов США и 2 миллиардов 
долларов США сильно отличается, и прибыль не будет удвоена. Она будет 
гораздо больше.
"Дядя Фу, я предлагаю вам спрятаться за тенью. Мы 
собираемся разворошить осиное гнездо и не должны брать на себя эту 
вину". сказал Фэн Юй.
"Хахаха... Конечно. Мы лишь следуем за 
тенденцией, и это считается финансовыми инвестициями. Это Quantum Fund 
спекулирует и подрывает экономику!"
Фэн Юй терпеть не может этого 
старика. Он слишком бесстыден. Фэн Юй только и думал о том, чтобы 
переложить вину на кого-то другого, но Фу Жунци назвал главным 
виновником Квантовый фонд.
Вы инвестируете, а они спекулируют? 
Сейчас все спекулируют, поскольку инвестирование не должно вредить 
интересам других людей. Просто посмотрите на экономику Таиланда сейчас!
Прошло
 совсем немного времени, и десятки заводов в Таиланде закрылись. Многие 
из владельцев фабрик спекулировали акциями, и их средства застряли на 
фондовом рынке. Некоторые вложили деньги в финансовые учреждения и в 
итоге потеряли все.
Никто не ожидал, что процветающая экономика внезапно рухнет. Фондовый индекс упал с 1 300 пунктов до 600 пунктов.
Это еще не конец. Фондовый индекс продолжает падать, и ни одна акция не поднимается.
Боссы разоряются и не могут заплатить своим рабочим, а деньги рабочих застряли в их собственности.
Поэтому рабочие начинают подавать в суд на своих боссов, а боссы могут пуститься в бега со всеми имеющимися средствами.
Фабрики начинают банкротиться и ускоряют крах экономики Таиланда.
После
 краха основной промышленности спасти экономику Таиланда невозможно. 
Правительство Таиланда разорилось и погрязло в долгах. Ни одна страна в 
регионе не может им помочь.
Китай согласился помочь Таиланду, но 
пожертвовал только 1 миллиард долларов США. Причина, названная Таиланду,
 проста. Китай беден, а экономика Таиланда развивается лучше, чем в 
Китае. Посмотрите на среднюю зарплату тайцев и китайцев. Китайцы 
зарабатывают в десятую часть от вашего населения. Кроме того, 1 миллиард
 долларов США - это пожертвование, и Таиланду не нужно возвращать долг 
Китаю. Это лучшее, чем может помочь Китай.
Что? Вы хотите занять у
 нас деньги? Мы бедная страна, и у нас нет денег, чтобы помочь вам. Не 
волнуйтесь. Мы помогли вам обратиться за финансовой помощью в МВФ. 
Просто держитесь, и кто-нибудь вам поможет.
Итак, Таиланду нечего терять. Их экономика в клочья, и от этого страдают другие азиатские страны, имеющие с ними тесные связи.
Таиланд
 считал, что его потери были серьезными и максимальными. По крайней 
мере, они защитили свою индустрию недвижимости. Индустрия недвижимости в
 Таиланде не рухнула, и у их экономики еще есть небольшая надежда.
Но
 тут из ниоткуда появился значительный фонд и начал давить на курс 
тайского бата. Должно быть, это Quantum Fund снова атакует Таиланд. 
Откуда у них столько средств?
Курсы SGD все еще не подавлены, а Quantum Fund снова атакует бат?!
Отлично... Финансовая система Таиланда слаба, и все, кто торгует на Forex, знают, что тайский бат будет продолжать падать.
В
 настоящее время все больше и больше людей шортят тайский бат на 
международном рынке, и даже система плавающего курса не может помочь 
тайскому бату.
В это время Басонг неожиданно сделал заявление. "Сорос и Quantum Fund - хитрые, злые и подлые спекулянты.
Они атаковали финансовые системы других стран из-за своей жадности. Эти люди должны быть осуждены!"
Сорос
 так и не понял, что произошло. Когда я атаковал тайский бат, вы 
заявили, что заставите меня потерять все мои деньги. Теперь я 
переключился на другие страны, и почему вы меня ругаете?
Сорос 
посмотрел на курсы тайского бата. А? Курс тайского бата снова падает, и 
падает гораздо быстрее, чем он ожидал. Что происходит? Кто-то со 
значительными средствами присоединился?
Сорос понял, почему Басонг ругал его. Он - козел отпущения, и он до сих пор не знает, кто был виновником!
Однако
 Сорос не боится Таиланда, и он попросил своих людей объявить в 
финансовых новостях, что то, что они сделали, является законным 
инвестированием.
Фэн Юй интересно, почему Сорос берет вину на себя? Что он пытается сделать?

    
  





  


  

    
      Вскоре Фэн Юй понял, что происходит. Сорос хочет показать всем, что 
он непобедим, и заставить другие страны потерять уверенность в 
сопротивлении его атаке. В то же время он может позиционировать себя как
 лидера международных спекулянтов. Таким образом, он сможет сформировать
 более крупный фонд для получения более высоких прибылей!
Сорос просчитал каждый свой шаг, и хотя он берет вину за все на себя, возможно, это то, чего он желал.
Страх. Именно так правительства некоторых стран относятся к Соросу и его фонду Quantum.
Поклонение.
 Все больше инвесторов и спекулянтов начали слепо верить в Сороса. Если 
они будут следовать инвестициям Сороса, то непременно заработают деньги.
Как
 Сорос использовал несколько миллиардов долларов США, чтобы победить 
Таиланд, в иностранных резервах которого находятся десятки миллиардов 
долларов США? Это потому, что Сорос смог убедить других инвесторов в 
том, что он может победить и получить высокую прибыль.
Другая 
причина заключается в том, что Соросу удалось привлечь несколько 
миллиардов долларов США в качестве капитала, а Фэн Юй и другие 
последователи тренда присоединились к нему.
Фэн Юй гадает, какую 
страну Сорос атакует следующей. Он хочет позволить Соросу подавить 
валюту этой страны, а сам прячется за ним, чтобы заработать деньги.
Таким
 образом, процент прибыли Фэн Юя будет выше, чем у Сороса. Хотя реальная
 сумма не будет больше той, что заработал Сорос, это сократит разрыв 
между ними.
......
"Менеджер Фэн, мы собираемся провести презентацию продукта?" спросил Сюй Лихуа.
"Конечно.
 Мы должны устроить грандиозный запуск продукта, чтобы все электронные 
фабрики и потребители по всему миру узнали, что мы разработали 
высокопроизводительный телефон. Мы опережаем всех производителей 
мобильных телефонов!".
Это не первый раз, когда они устраивают 
презентацию продукта. Но в прошлом они запускали только VCD-плееры. На 
этот раз это мобильный телефон, и этот продукт был монополизирован 
иностранными брендами!
"Мы будем проводить презентацию в Пекине?"
"Конечно. Мы можем сделать это в нашем пекинском здании "Ветер и дождь".
Помните, что на этот раз два бренда одновременно запускают свои 
продукты, и вы должны пригласить к участию все ведущие бренды мобильных 
телефонов. Мы будем снимать видео и фотографировать их шокированные 
выражения лиц и использовать это для нашего маркетинга!".
Если 
газеты опубликуют фотографию шокированного выражения лица главного 
дизайнера или инженера Motorola или Nokia, потребители будут думать, что
 мобильный телефон Wind and Rain и Aiwa Mobile лучше, чем продукция их 
компании!
"Хорошо. Я понял. Будете ли вы присутствовать на 
презентации продукта?" спросил Сюй Лихуа. Когда Фэн Юй будет рядом, он 
будет чувствовать себя более уверенно.
"Возможно, я не смогу 
присутствовать, так как у меня еще есть кое-какая работа. Но Фу 
Гуанчжэн, Кириленко и остальные будут там". Фэн Юй, возможно, не сможет 
покинуть Гонконг. В конце концов, прибыль и риск на рынке Forex гораздо 
выше.
Если мобильный телефон потерпит неудачу, он все равно сможет
 использовать новые модели телефонов, чтобы сделать возвращение в 
следующем году. Но на рынке Forex вторых шансов не бывает. У Фэн Юя есть
 только один шанс!
"Хорошо. Я подготовлю предложение и отправлю его вам".
"Конечно.
 Вот и все. Помните, вы должны увеличить скорость выпуска новых 
продуктов. Если вы сможете представлять новый телефон каждый месяц, даже
 если его характеристики будут лишь немного лучше, потребители будут 
думать, что наши технологии самые передовые. Они будут думать, что наши 
исследования и разработки самые быстрые, и мы вложили больше средств в 
наши технологии".
В прошлой жизни Фэн Юя компания Nokia 
использовала эту стратегию. На пике своего развития Nokia выпускала 
новый телефон каждые три недели, и новые телефоны не имели много 
улучшений по сравнению со старыми. Некоторые из них меняли только цвет 
корпуса.
Но выгода от этого в том, что у потребителей будет больше
 выбора, и они не будут пользоваться тем же телефоном, что и их друзья".
"Не
 волнуйтесь, менеджер Фенг. Мы знаем, что делать. Еще через два месяца 
мы представим новую модель, а в период Нового года запустим еще одну 
модель. Я уверен в этом!" с гордостью сказал Сюй Лихуа.
"Очень хорошо.
Вы должны поддерживать этот темп. Кроме того, когда вы запустите 
мобильные телефоны с цветным экраном?". В Европе и США на рынке 
появились мобильные телефоны с цветными экранами. Цветные экраны 
паршивые, но телефоны стоят смехотворно дорого, и потребители не хотят 
покупать эти телефоны. Однако эти телефоны могут продемонстрировать 
технологии компании!
"Модель, которую мы планируем запустить в 
новогодний период, - это телефон с цветным экраном. Мы будем 
использовать металлический корпус и будем продвигать его как продукт 
высокого класса. Мы хотим, чтобы цены на телефоны вернулись к отметке 20
 000 юаней!".
Телефоны теперь имеют больше функций, но цены на них
 снижаются. Сюй Лихуа считает, что они упустили золотую эру мобильных 
телефонов, и желает, чтобы цены на телефоны оставались высокими.
В
 этом году компания Aiwa снизила производство пейджеров и продавала 
некоторые из своих устройств по низким ценам. Те, кто купил у них это 
оборудование, - китайские фабрики.
В это время Сюй Лихуа понял, 
насколько сильным было предвидение Фэн Юя. Цены на пейджеры падают, а 
прибыль становится все меньше. Если Aiwa продолжит производить пейджеры в
 больших объемах, они столкнутся с ситуацией, когда у них будут высокие 
продажи, но низкая прибыль.
Когда дешевые пейджеры заполонят рынок, цены на пейджеры резко упадут, и Aiwa может даже понести убытки.
В
 конце концов, работники Aiwa получают лучшие льготы и зарплаты, чем на 
этих небольших фабриках. Это означает, что затраты Aiwa выше даже при 
наличии лучших технологий и эффективности!
Теперь Сюй Лихуа твердо
 верит Фэн Юю. Когда Фэн Юй сказал ему, что телефоны с цветным экраном 
станут основной функцией в телефонах в течение трех лет, он и его 
команда начали работать в этом направлении.
Фэн Юй тоже 
колеблется. В его прошлой жизни телефоны с цветным экраном появились на 
китайском рынке в следующем году и стали тенденцией примерно в 2000 
году. Только после 2002 года цветной экран становится основным видом 
телефонов.
Сейчас компания Aiwa Electronics опережает время, и телефоны с цветными экранами за рубежом продаются плохо.
Функции
 мобильного телефона не требуют цветных экранов, так как MMS еще не 
разработаны! Большинство телефонов не могут просматривать фотографии и 
не имеют функций камеры, не говоря уже о видеозвонках. В настоящее время
 цветной экран бесполезен.
"Вы можете решить это, но вы должны 
тщательно планировать маркетинговые стратегии". Сюй Лихуа рассматривает 
цветные экраны как роскошную особенность телефонов, и ничего страшного, 
даже если эта стратегия провалится.
"Как ваши исследования по 
поводу функции цифровой камеры? Можно ли ее использовать в мобильных 
телефонах? Я слышал, что Sony представила телефон, который может делать 
фотографии. Если ваш новый мобильный телефон сможет делать снимки, то 
цветной экран будет очень полезен. Людям больше нравятся цветные 
фотографии, чем черно-белые". Фэн Юй сказал.
"Мы исследуем этот 
вопрос, и технологии легко понять. Но функция камеры связана с патентами
 других компаний. У Philips есть похожие технологии, и мы использовали 
некоторые из наших резервных технологий для обмена с ними. Это будет наш
 первый опыт использования этих технологий в телефоне с цветным 
экраном!"
Фэн Юй остался доволен ответом Сюй Лихуа. Навыки 
управления Сюй Лихуа улучшились, и в будущем Aiwa Electronics может 
стать похожей на Bing City Machinery Company, где Фэн Юй может позволить
 ему управлять всем.
Фэн Юй стал на шаг ближе к своей мечте о пенсии...

    
  





  


  

    
      "Я представляю совет директоров компании Aiwa Electronics, чтобы 
провести этот запуск продукта совместно с Wind and Rain Electronics. 
Многие люди спрашивали о взаимоотношениях между Aiwa Electronics и Wind 
and Rain Electronics. Некоторые люди говорят, что обе компании - одно и 
то же. Но это не так. Aiwa Electronics - это совместное предприятие 
Китая и иностранной компании, а Wind and Rain Electronics - китайская 
частная компания. Однако у нас тесное сотрудничество во многих областях,
 а менеджер Wind and Rain Electronics Цзян - мой хороший друг...".
Многим интересно, почему Сюй Лихуа устраивает этот запуск продукта, да еще и для двух брендов мобильных телефонов.
Но
 Сюй Лихуа сказал, что обе компании разработали этот мобильный телефон 
вместе, и это объясняет, почему обе компании выпускают свои мобильные 
телефоны вместе.
Такое сотрудничество является обычным явлением в 
электронной промышленности. Например, новейший ЖК-телевизор Philips 
разработан совместно с компаниями Wind and Rain Electronics и Aiwa 
Electronics.
На этот раз Сюй Лихуа предложил Philips принять 
участие в разработке мобильных телефонов, но Philips посчитал, что 
барные телефоны будут продаваться лучше, чем флип-фоны, и отказал ему.
Хотя
 Philips не согласен с Сюй Лихуа, представитель Philips в Китае все же 
пришел на презентацию продукта, чтобы выразить свою поддержку.
"Мобильный
 телефон, который мы запускаем, будет обладать некоторыми передовыми 
характеристиками. Мелодия звонка - 40-полифоническая, экран больше. Это 
также телефон с двумя экранами, и мы добавили в него две игры, "Тетрис" и
 "Змейка". Аккумуляторы, используемые в этом телефоне, были 
усовершенствованы с помощью новейшей технологии Tai Hua Battery и 
прослужат дольше. Мы также уменьшили вес телефона и сделали его размером
 с ладонь. Таким образом, мы назвали наш последний телефон "Сокровище 
Пальмы"!".
Пока Сюй Лихуа объясняет особенности телефона, его 
показывают на большом экране, и все представители других производителей 
мобильных телефонов, дистрибьюторы и репортеры видят его.
Сюй Лихуа одет в белую рубашку без галстука.
Это отличается от представителей других компаний, многие из которых 
носят костюмы. В компании Фэн Юя нет правил ношения галстуков, и 
сотрудники сами решают, хотят ли они их носить.
Фэн Юй считает, 
что нет никаких проблем с ношением футболок с круглым вырезом для тех, 
кто работает в офисах, поскольку офисные рубашки не так удобны, как 
футболки. Только правительственные работники и страховые агенты будут 
носить рубашку постоянно!
Камеры мигают без остановки, а репортеры могут приносить свои записывающие устройства.
Даже
 представители некоторых фабрик испускали вздохи удивления. Aiwa 
Electronics и Wind and Rain Electronics проводят сильные технологические
 исследования, и это было доказано в их VCD-плеерах.
Но 
представители не ожидали, что Aiwa Electronics и Wind and Rain 
Electronics будут настолько сильны в технологиях мобильных телефонов. Их
 предыдущие телефоны не слишком продвинуты и не показали своих 
технологических возможностей.
Представители почувствовали угрозу 
со стороны телефона Palm Treasure, особенно после того, как Сюй Лихуа 
объявил, что этот телефон будет запущен во всем мире одновременно.
Телефоны
 Wind and Rain Mobile будут ориентированы на зарубежный рынок, а 
телефоны Aiwa Mobile - на внутренний. Эти два телефона используют одни и
 те же технологии и специально разработаны для нужд потребителей.
Производители
 мобильных телефонов могут почувствовать угрозу со стороны Aiwa 
Electronics и Wind and Rain Electronics. В прошлом производство 
мобильных телефонов Wind and Rain было ниже, и они не пользовались 
большой популярностью в Европе и США. Ее продажи в Китае идут хорошо, но
 она все еще не так хороша, как Motorola.
Другие производители 
мобильных телефонов в прошлом не обращали внимания на Aiwa Electronics и
 Wind and Rain Electronics. Они считали, что независимо от того, 
насколько хорошо развиваются Aiwa Electronics и Wind and Rain 
Electronics, они никогда не будут представлять угрозу.
Sony, Panasonic и многие другие электронные компании производят мобильные телефоны, но это не было их основным бизнесом.
Они лишь используют свое преимущество бренда для получения прибыли.
Только
 несколько производителей, таких как Sony и Motorola, знают, что Aiwa 
Electronics и Wind and Rain Electronics станут сильными конкурентами.
Но
 эти несколько производителей должны признать, что они все еще принижали
 Aiwa Electronics и Wind and Rain Electronics, так как эти две компании 
должны были сосредоточиться на развитии своих DVD-плееров. Только 
преданные поклонники этих двух компаний будут покупать их телефоны, и 
кроме как на китайском рынке, он не будет популярен в других местах.
Теперь,
 взглянув на последние модели мобильных телефонов, каждый может 
почувствовать угрозу. Aiwa Electronics и Wind and Rain Electronics не 
следуют за тенденцией. Они ушли далеко вперед благодаря передовым 
технологиям.
Внешний корпус хорошо проработан, отлично сидит в руке, а широкий выбор цветов привлечет потребителей женского пола!
Мужчин
 также привлекут лучшие технические характеристики и функции. Все 
производители мобильных телефонов должны нанести ответный удар по Aiwa 
Electronics и Wind and Rain Electronics. Иначе мобильные телефоны Aiwa 
Electronics и Wind and Rain Electronics станут известны как телефоны 
высшего уровня в глазах потребителей, и тогда будет уже слишком поздно.
Телефоны
 высшего уровня зависят от технологий и популярности среди потребителей.
 В этой области мобильные телефоны Aiwa Electronics и Wind and Rain 
Electronics занимают лидирующие позиции!
Представитель Philips 
тоже нахмурился. Они видели технологии мобильных телефонов Aiwa 
Electronics и посчитали, что кричать об этом не стоит. Но он никогда не 
ожидал, что готовый продукт будет настолько выдающимся!
К счастью,
 мобильный телефон не является основным бизнесом Philips, и они больше 
сосредоточены на разработке технологий и патентов. Прибыль от патентных 
отчислений гораздо больше, чем от продажи продукции.
Сейчас у 
Philips есть VCD-плеер, телевизор и другая бытовая техника, и именно на 
них они делают основной упор. Мобильные телефоны для них не важны.
Конечно, Philips готова обменяться передовыми технологиями мобильных телефонов Aiwa Electronics на свои технологии.
Представители
 Nokia и Motorola сидели поодаль друг от друга и были удивлены 
возможностями нового мобильного телефона. Они конкурировали друг с 
другом, а теперь третья сторона собирается их обогнать.
С сегодняшнего дня Nokia и Motorola будут рассматривать эту китайскую компанию как сильного конкурента на своем уровне!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй думал, что Квантовый фонд следующим атакует Малайзию, так как 
Малайзия, Сингапур и Таиланд - самые близкие в регионе. Но Сорос выбрал 
Филиппины.
Это был тот же способ действий, когда Сорос подавляет 
фондовый рынок и рынок Forex одновременно. Но на этот раз к нему 
присоединился Фу Жунци, и валюта Филиппин мгновенно упала.
SGD 
немного упал, но падение было незначительным. Многие эксперты 
утверждают, что стратегия Сороса провалится в Юго-Восточной Азии.
Но эксперты ошибались!
В течение десяти дней филиппинское песо резко упало, и Филиппины пошли по стопам Таиланда, перейдя на плавающие ставки.
Через три дня песо упал на 30%!
......
"Племянник Фэн, следующей целью будет Малайзия, верно?" Фу Жунци с улыбкой поднял бокал с шампанским.
"Думаю, да. Дядя Фу, вы получили большую прибыль в этот раз?".
"Это
 больше, чем я ожидал, но моя прибыль не должна быть такой высокой, как у
 тебя". Фу Жунци не знает, сколько средств использовал Фэн Юй для 
нападения на Юго-Восточную Азию. Но, по его оценкам, общая сумма, 
использованная Фэн Юем, должна быть больше, чем у него.
Фу Жунци 
также заметил, что когда он шортил песо, уже было много ордеров на 
короткую позицию на большую сумму. Эти ордера должны быть от Сороса и 
Фэн Юя. Он подозревает, что эти ордера с высоким плечом принадлежат Фэн 
Юю.
Во время войн в Персидском заливе Фу Жунци заметил, что если Фэн Юй что-то решил, то он пойдет на все.
Хотя Фэн Юй хеджировал свои фьючерсные контракты, использованная сумма была очень мала.
Разница
 между Фэн Юем и остальными в том, что Фэн Юй не покупал фьючерсные 
контракты с короткой позицией, когда они подавляли валюту. Это означает,
 что цена, указанная во фьючерсных контрактах Фэн Юя, намного выше, чем у
 всех остальных.
Фу Жунци не знал, что Фэн Юй использовал свои 
скрытые средства, чтобы накопить значительное количество фьючерсных 
контрактов на Forex ранее, и его доходы намного выше, чем он ожидал!
Фу Гуанчжэн ухмыляется от уха до уха.
Он использовал все акции своих компаний для получения кредитов и 
передал все деньги Фэн Юю, чтобы тот их инвестировал. Его деньги в 
Гонконге переданы Фу Жунци.
Это означает, что Фу Гуанчжэн заработал деньги с обеих сторон и зарабатывает больше, чем остальные члены семьи Фу.
Самое
 главное, профессор Лян становится ближе к нему, а Лян Инь - 
дружелюбнее. Фу Гуанчжэн почувствовал, что теперь у него есть шанс быть с
 Лян Инь, и его отец и старший дядя поддержали его.
Семье Фу не 
нужно заключать политические браки с другими бизнесменами. В Гонконге, 
да и вообще в Китае и Азии, семья Фу - одна из ведущих семей. Для них 
важны таланты!
Профессор Лян - талантливый финансовый эксперт и 
уважаемый профессор. Хотя его состояние не превышает 100 миллионов, его 
репутация стоит больше.
Кроме того, семье Фу нравится Лян Инь. Лян
 Инь не похожа на неразумных женщин из влиятельных семей, она очень 
красива, образованна и грациозна.
И самое главное, Фу Гуанчжэн сильно изменился ради Лян Инь.
"Брат Гуанчжэн, как поживает твой фонд Гуанчжэн? Он должен приносить неплохой доход, верно?" спросил Фу Гуанвэй.
Фу
 Гуанвэй пожалел, что не придумал эту стратегию. Дать инвесторам 
гарантированный доход и собрать с них деньги. После этого он может 
просто сидеть и собирать комиссионные с инвесторов.
Но Фу Гуанвэй 
слышал, что консалтинговая фирма "Ветер и дождь" берет более высокие 
комиссионные, но больше людей предпочитают вкладывать свои деньги именно
 в них.
Фу Гуанжэнь улыбнулся. "Потому что фондом управляет 
профессор Лян, и ему пришлось защищать наш гонконгский финансовый рынок,
 поэтому прибыль невелика".
Даже если прибыль невелика, она все равно есть, и прибыль от использования чужих денег для инвестиций.
"Племянник Фэн, как ты думаешь, насколько упадет песо?" спросил Фу Жунци.
"Примерно на 35%-40%. Возможно, он упадет более чем на 40%, но это не может произойти в этом году".
Все будущие контракты Фэн Юя должны были быть рассчитаны в этом году, и большинство из них должны быть исполнены в октябре.
Согласно
 воспоминаниям Фэн Юя из прошлой жизни, Сорос нападет на финансовый 
рынок Гонконга в октябре. По этой причине Фэн Юй должен подготовить 
достаточно средств в октябре.
Хотя прибыль Фэн Юя будет ниже, он 
все равно сможет купить фьючерсные контракты позже. Когда Сорос станет 
самонадеянным и решит, что может атаковать любую страну в Азии по своему
 усмотрению, Фэн Юй нанесет ему сильный удар!
Прогноз Фэн Юя 
примерно такой же, как и у команды Фу Жунци. Фу Жунци считает, что песо 
должен упасть на 35%, так как вчера он упал на 30%. Хотя сегодня курс 
песо немного восстановился, он твердо уверен, что в течение этой недели 
он достигнет 35%.
Курс SGD продолжает падать из-за песо.
......
На
 следующий день Сорос позвонил Фэн Юю и сообщил, что завтра он будет 
атаковать Сингапур и ринггит. Они будут делать одно и то же, где Фэн Юй 
сосредоточится на подавлении фондовых рынков, в то время как Сорос со 
своими людьми будет атаковать рынки Forex.
Независимо от того, какая сторона упадет, произойдет цепная реакция, и они получат высокие доходы.
Фэн Юй немедленно сообщил Фу Жунци, чтобы тот готовился, а сам заключил несколько контрактов в песо и батах.
Сингапур принял ряд мер для защиты своего финансового рынка. Но Сорос и его люди подготовились, и все бесполезно.
Конечно.
 Эти меры бесполезны из-за обвала песо. У этих стран были тесные 
экономические связи, и они будут влиять на экономику друг друга.
Сейчас у этих стран меньше союзников, и сумма, с которой им пришлось столкнуться, становится больше.
"Фенг, почему ринггит не рушится? Сколько дней прошло?" пожаловался Кириленко.
Фэн
 Юй закатил глаза. Прошло всего несколько дней, а ты ожидаешь, что 
валюта страны резко упадет? Все не так просто! Хотя все больше средств 
атакуют Ринггит, это не произойдет в течение нескольких дней!
"Подождите еще несколько дней. Иностранный резерв Малайзии должен быть пуст". спокойно ответил Фэн Юй.
Кириленко улыбнулся.
"Я знаю, что ты все уладишь. Куда мы нападем в следующий раз? Тайвань или Индонезию?"
"Я бы предпочел Тайвань. Но Сорос наверняка выберет Индонезию в качестве следующей цели".
"Я не против, пока мы делаем деньги". Кириленко рассмеялся.
"Брат
 Ки, ты можешь вспомнить, что я тебе говорил? Если Сорос одержит 
огромную победу в Азии, он обязательно нападет на Россию. Ты еще помнишь
 варианты, которые я тебе говорил?".

    
  





  


  

    
      Фэн Юй сказал Кириленко, что российская экономика также ориентирована
 на экспорт, а ее финансовая система слаба. Это означает, что Россия 
уязвима для атак, подобных тем, что совершают страны Юго-Восточной Азии.
Кириленко
 и Фэн Юй все еще имеют большую сумму долга в рублях. Хотя рубли 
обесценились, и если бы они обесценились еще больше, они бы заработали 
больше денег.
Но рубли по-прежнему являются валютой России, и Фэн 
Юй хочет знать, чего хочет Кириленко. Кириленко может выбрать: делать 
деньги для себя и игнорировать свою страну или защищать свою страну и, 
возможно, даже потерять деньги в процессе.
Кириленко не дал Фэн Юю ответа ранее, и Фэн Юй снова поднял эту тему.
Кириленко поставил бокал с вином, достал две сигары и протянул одну Фэн Юю.
"Фэн,
 ты готов защищать гонконгские доллары своей страны, почему я не могу 
сделать то же самое с рублями? Хотя я получу большую прибыль, когда 
рубли продолжат обесцениваться, мои активы увеличатся в пять раз, и я 
стану одним из самых богатых людей в мире, но разве ты не говорил 
раньше, что мы сможем достичь этого за десять лет? Без страны для меня 
не будет дома!"
Фэн Юй сделал затяжку сигарой. Он знал, каково 
решение Кириенко. Хотя решение Кириленко позволит Фэн Юю заработать 
меньше денег, Фэн Юй рад, что Кириленко сделал такой выбор.
"Брат 
Ки! Я буду поддерживать тебя! Не волнуйся. Если Сорос и его люди нападут
 на Рубли, я выделю свои средства, чтобы помочь тебе, и если ты 
доверяешь мне, я могу управлять твоими средствами для тебя".
Кириленко рассмеялся. "Феня, я знаю, что ты меня поддержишь. Я доверяю тебе, и это потрясающе, что ты готов помочь мне".
"Брат Ки, хотя мы получим меньшую прибыль, мы все равно сможем заработать на этих американцах". сказал Фэн Юй.
"Мы все еще можем заработать на этих американцах?"
"Конечно. Ты знаешь, в какой стране мира самая лучшая банковская система?"
"В США? Нет? Это Швейцария?"
"Нет. Это Япония. Почти все азиатские страны брали кредиты в японских банках.
Многие европейские и американские страны и многие американские компании брали кредиты в японских банках."
Кириленко
 растерянно посмотрел на Фэн Юя. Что Фэн Юй имеет в виду? Он собирается 
заработать на банках? Но таким образом он будет зарабатывать на японцах.
 При чем здесь американцы?
"Что если некоторые страны не смогут 
выплатить свои кредиты японским банкам? Будут ли японские банки 
преследовать их за платежи?".
"Конечно. Если мне сейчас нужны 
деньги, а кто-то мне должен, я найду способы вернуть свои деньги. Даже 
если это противоречит контрактам или соглашениям, я могу отказаться от 
процентов". Кириленко кивнул.
"Это верно. Но что, если вы готовы 
отказаться от процентов, а я все равно не смогу вернуть вам деньги? 
Посмотрите на Таиланд, Сингапур, Малайзию и т.д. Многие их компании 
обанкротились и не в состоянии обслуживать свои кредиты. Лишившись 
процентного дохода и понеся большие убытки, банковская индустрия Японии 
рухнет, а некоторые финансовые учреждения и брокерские компании 
обанкротятся. Фондовый рынок Японии рухнет, а йена обесценится?".
"Будет!" Глаза Кириленко загорелись, так как он тоже не любит Японию.
"Вы
 еще помните, когда в последний раз рухнула экономика Японии? Пострадали
 фондовые рынки США и Европы, а в этот раз пострадает не только Япония. 
Финансовый кризис затронет всю Азию и даже Россию. Хотя мы можем 
предотвратить крах российского фондового рынка и прогнать Сороса, мы не 
можем предотвратить, чтобы Россия не пострадала."
"Вы имеете в виду, что акции США будут затронуты и упадут? Мы будем шортить американский фондовый индекс?"
Щелк!
Фэн Юй щелкнул пальцем. "Брат Ки, я думаю сделать это. Ты согласен?"
На
 лице Кириленко появилось гордое выражение. "Хахаха. Я заинтересован в 
том, чтобы заработать деньги на американцах! Сорос и его люди хотят 
заработать на моей стране? Я сделаю для него то же самое!"
Фэн Юй готов понести потери в Гонконге и России.
Но эти потери будут покрыты другими рынками, и фондовый рынок США является хорошим вариантом.
Азиатский
 финансовый кризис повлияет на мировую экономику. Если бы США не 
воспользовались своими технологиями и акциями недвижимости для 
стабилизации своего фондового рынка, их фондовый рынок тоже потерпел бы 
крах.
Но "бычий бег" американского фондового рынка продолжается 
лишь до поры до времени. В 2000 году, после того как лопнет пузырь 
dot.com, мировая экономика снова окажется в беспорядке.
Именно тогда Фэн Юй выйдет вперед, чтобы показать всему миру, кто на самом деле самый богатый человек в мире!
"Фэн, могу ли я сообщить об этом своему правительству? Если они будут готовы, не нарушит ли это твои планы?" спросил Кириленко.
Если
 бы Фэн Юй не сказал всего этого, Кириленко предупредил бы свое 
правительство. Он не хочет, чтобы его страна пострадала, и в то же время
 он не хочет, чтобы его друг оказался в проигрыше.
"Конечно. С 
твоей государственной поддержкой нам будет легче отбиться от Сороса. 
Если ты сможешь провести какую-то государственную политику, которая 
поможет нам, мы сможем заставить Сороса и его людей проиграть и снизить 
наши потери".
Даже если бы Кириленко не спрашивал Фэн Юя, тот все 
равно поговорил бы с ним об этом. Россия - большая страна, и даже если у
 них нет экспертов по финансовой торговле, российское правительство 
может использовать крайние меры, чтобы нанести Соросу сильный удар!
Фэн Юй также может спрятаться за тенью и заставить Сороса понести большие потери!
Кириленко, владеющий большим количеством акций российских компаний, несомненно, согласится на это.
"Хорошо.
 Я свяжусь с российским правительством. Я не могу гарантировать, что 
смогу получить всю информацию, которую вы хотите, но я могу получить 
кое-что полезное. Фенг, ты же друг России!" сказал Кириленко.
"Это потому, что ты мой друг". Фэн Юй рассмеялся.
Общаться с Кириленко всегда легко. Он может казаться простым и глупым, но он очень умен!

    
  





  


  

    
      В начале августа Малайзия отказалась от защиты ринггита, и ринггит 
упал на 30% в течение нескольких дней. На этот раз более сильный SGD 
также пострадал и упал на 5%!
Сорос и его люди почувствовали 
уверенность после падения курса SGD. Даже валюта системы регулируемого 
обменного курса может быть побита ими, и они больше не беспокоятся.
Новой целью Сороса стала Индонезия, и по индонезийской рупии был нанесен немедленный удар.
Индонезийское
 правительство было готово и приняло повышенные ставки овернайт и т.д. 
Однако эти меры бесполезны против этих международных спекулянтов.
"Старина Хэ, ты можешь аннулировать все наши контракты в тайских батах". Фэн Юй рассмеялся.
Теперь
 курс тайского бата по отношению к доллару США упал до 40:1, и Фэн Юй 
купил свои фьючерсные контракты по цене 25:1. Попутно он купил еще 
больше контрактов с короткой позицией, и кредитное плечо варьировалось 
от 10 до 15 раз.
Фэн Юй уже отменил фьючерсные контракты на 
фондовый индекс Таиланда. Фондовый индекс Таиланда упал до 500 пунктов с
 1 300 пунктов полгода назад!
Хэ Чжаоцзи немедленно приказывает 
своим людям заключить контракты в тайских батах, и их доходность на этот
 раз более чем в два раза!
Получить прибыль в два с лишним раза от вложенной суммы за три месяца - это безумие!
Фэн
 Юй потратил на Таиланд более 6 миллиардов долларов США. 4 миллиарда - 
из его фонда, а два миллиарда - из фонда Кириленко. Триста миллионов 
долларов США из 6 миллиардов долларов США принадлежат Фу Гуанчжэну.
4
 миллиарда долларов США Фэн Юя превратились в 12 миллиардов долларов 
США, а 2,3 миллиарда долларов США Кириленко и Фу Гуанчжэна также 
принесли большую прибыль. Но им пришлось заплатить Фэн Юю высокую 
комиссию, которая составила более 1 миллиарда долларов США.
Прибыль Фэн Юя только от тайских батов составляет почти 10 миллиардов долларов США!
Фэн
 Юй уверен, что прибыль Сороса не так высока, как у него! Хотя средства 
Сороса намного больше, чем у Фэн Юя, комиссия, которую взимает Сорос, 
должна составлять около 10%. Его средства должны составлять около 6 
миллиардов долларов США, и он использовал их на финансовых рынках 
нескольких стран.
Его прибыль от Таиланда должна была составить 
около 2 миллиардов долларов США, и эта сумма должна была быть 
использована для покрытия убытков, которые он понес ранее. Это означает,
 что Сорос заработал на Таиланде всего несколько сотен миллионов 
долларов США!
Разрыв между обеими сторонами стал еще больше, и Фэн Юй чувствовал себя потрясающе.
"Скажите всем, что я дам им по 1 миллиону долларов США из своего фонда".
Через некоторое время в главном офисе послышались одобрительные возгласы.
Эти
 брокеры не получали комиссионных в течение последних нескольких 
месяцев, и они не могли не роптать по этому поводу. Но все они ждут 
обещанной премии от своего босса.
Сегодня им выдали премию, и ее размер их приятно удивил.
Команда
 состоит из нескольких десятков человек, и каждый из них получит по 1 
миллиону долларов США. Сколько же заработал их босс за такую щедрость?
Это только прибыль с рынка Таиланда, а еще через несколько дней они аннулируют контракты с филиппинскими песо, SGD и ринггитами.
Исходя
 из понимания их Босса, в это время бонус должен быть больше. Даже если 
бонус не составит 1 миллион долларов США, он должен быть не менее 5 
миллионов HKD.
Последние несколько месяцев были трудными, и у 
брокеров есть дни отдыха. Но их выход на пенсию может быть перенесен на 
двадцать лет вперед, если они проработают так в течение года.
Имея
 десятки миллионов активов и навыки брокеров, они могут получить как 
минимум 10% годовой прибыли, если вложат свои деньги в инструменты с 
низким уровнем риска. Это составит несколько миллионов HKD и будет 
достаточно для комфортного выхода на пенсию.
Брокеры считают, что им повезло, что их приняли на работу и взяли в команду Босса.
Если
 бы брокеры не присоединились к Фенг Ю, они могли бы зарабатывать не 
более нескольких миллионов HKD в год. Они никогда не смогут заработать 
более 10 миллионов HKD и получить возможность управлять таким огромным 
фондом. Даже если они получат возможность управлять таким большим 
количеством средств, они не посмеют инвестировать так безрассудно. 
Инвестиции для таких магнатов рискованны.
Если потери велики, магнаты могут заставить триады рубить их конечности и даже убить их!
С увеличением объема средств, валюты других стран падали быстрее.
Теперь поговаривают, что финансовый кризис в этих странах затронет всю Азию и даже мировой рынок.
Эти
 разговоры ускоряют падение ринггита и других валют. Фэн Юй подозревает,
 что именно Сорос распространяет эту информацию и использует ее, чтобы 
остановить тех, кто хочет поднять курсы этих валют.
Этот 
финансовый кризис, безусловно, затронет Юго-Восточную Азию, но говорить о
 том, что он затронет всю Азию и весь мир, преувеличено. Например, 
экономика Северной Кореи не пострадает.
Экономики некоторых стран, которые не были атакованы Фэн Юем и Соросом, также пострадали от кризиса.
......
"Босс,
 сейчас идет большой объем расчетов по фьючерсным контрактам на тайский 
бат, и курс бата начинает расти. Должны ли мы также урегулировать наши 
фьючерсные контракты?" спросил Друкен Миллер.
Сорос в сердцах проклял Фэн Юя. Это должен быть Фэн Юй, а он не сообщил нам заранее!
"Урегулируйте все контракты и используйте все имеющиеся у нас средства на рынке Индонезии!"
Сорос
 не хочет быть в авангарде при атаке на финансовую систему Индонезии. Та
 сторона, которая начнет первой, использует больше всего средств, но 
доходность будет гораздо ниже.
Все работают вместе, чтобы 
заработать деньги, и я не могу быть тем, кто инвестирует больше всех, 
чтобы помочь вам заработать деньги".
Сорос позвонил Фэн Юю. "Фэн, 
несколько моих инвесторов хотят вывести свои средства. Давай поменяемся 
позициями, я буду подавлять фондовый рынок Индонезии, а ты будешь 
атаковать индонезийскую рупию?".
Фэн Юй сразу же соглашается. "Конечно, но мой фонд меньше вашего. Если я не могу снизить ставки, вы должны мне помочь".
Фэн Юй знал, что Сорос не потерпит, чтобы его заработок был меньше, и Фэн Юй ждет его звонка.
Фэн
 Юй хочет попробовать и посмотреть, что произойдет, если он возглавит 
атаку на рынке Forex. Если он потерпит неудачу, он все еще может 
попросить помощи у Фу Жунци.
Более того, он может заставить Сороса думать, что он самодоволен.
Сорос услышал, что Фэн Юй согласился на его просьбу, и хитро улыбнулся. Хмф! Молодые люди всегда опрометчивы.
Почему
 вы думаете, что я могу так легко продать эти валюты? Потому что у меня 
есть Quantum Fund и группа преданных спекулянтов, которые следуют за 
мной.
Я использовал всего несколько миллиардов долларов, но могу достичь результатов более чем в 10 миллиардов долларов!
Теперь,
 когда вы атакуете валюту, я могу легко оценить общую сумму средств, 
находящихся в вашем распоряжении. Я не откажусь от атаки на рынок 
Гонконга. Будет прекрасно, если я смогу одновременно заработать сумму из
 Китая!
......
"Старина Хе, на этот раз мы будем атаковать 
индонезийскую рупию. Вы все обсудите и подготовьте для меня 
предложение". Фэн Юй не один. С ним также работает команда брокеров.
Хотя
 Хэ Чжаоцзи считал решение Фэн Юя странным, он все же последовал его 
приказу. Быть авангардом отличается от помощи со стороны. Они не могут 
позволить себе совершить какую-либо ошибку.

    
  





  


  

    
      Через неделю Фэн Юй почувствовал, что SGD упал до предела. SGD не 
похож на тайский бат и не упадет слишком низко, и Фэн Юй рассчитался по 
своим будущим контрактам, заработав более 2 миллиардов.
И снова 
Сорос отреагировал позже, чем Фэн Юй, и его процент прибыли меньше. Но 
фактическая прибыль, которую он получил, все равно выше.
Когда Фэн
 Юй заключал фьючерсные контракты на ринггит, он заметил, что Сорос тоже
 делает это в то же время. Фэн Юй может подтвердить, что один из 
брокеров в его команде работает на Сороса.
Фэн Юй рассказал об 
этом Хэ Чжаоцзи наедине и попросил его следить за брокерами из 
Нью-Йорка. Кто-то должен действовать как информатор Сороса.
Когда Хэ Чжаоцзи узнал об этом, он был в ярости.
Фэн
 Юй хорошо ко всем относился, а они используют его деньги для 
инвестирования по его указаниям. Более того, Фэн Юй платит им 
комиссионные и выдает высокие премии.
Тот, кто предал Фэн Юя, - неблагодарный ублюдок!
Если Хэ Чжаоцзи узнает, кто предал его, он не отпустит его просто так.
Филиппинские
 песо упали до ожидаемой Фэн Юем стоимости, но на этот раз Сорос 
рассчитался по будущим контрактам раньше, чем Фэн Юй.
Фэн Юй 
нахмурился: Сорос заключил свои контракты до того, как прибыль от 
филиппинских песо достигла пика. Готовится ли он атаковать новый рынок? 
Индонезийская рупия или другая страна?
Очень скоро Фэн Юй получил ответ. Сорос готовится атаковать Тайвань.
А? Сорос не проинформировал Фэн Юя и сам отправился атаковать Тайвань? Что-то не так.
По праву, будет легче подавить валюту, имея больше средств.
Фэн Юй потер подбородок и крепко задумался над действиями Сороса. Что он пытается сделать?
Подождите.
 Подавить валюту Тайваня не так-то просто, поскольку у Тайваня большие 
иностранные резервы и золотой запас. Курс должен быть похож на SGD и не 
упадет слишком сильно. Если Тайвань будет настроен решительно, он даже 
сможет предотвратить падение курса своей валюты.
Если Фэн Юй 
последует за Соросом и начнет строить массивный портфель против валюты 
Тайваня, его средства застрянут на тайваньском рынке, а Сорос сможет 
счастливо рассчитываться по своим будущим контрактам на других рынках.
Проклятье! Это еще одна подстава!
Сорос
 - хитрый старый лис, и каждый его шаг может оказаться ловушкой. Фэн Юй 
не намерен нападать на Тайвань. Хотя он хочет, чтобы экономика Тайваня 
рухнула, прибыль от нападения на Тайвань слишком мала и рискованна. Если
 он может легко заработать деньги на других рынках, зачем ему рисковать?
Фэн
 Юй планировал позволить Соросу атаковать Тайвань, а сам будет делать 
вид, что следует за ним, и в то же время заманивать Сороса атаковать 
Гонконг. Фэн Юй готов нанести Соросу сильный удар в Гонконге!
Поскольку Сорос закинул наживку, Фэн Юй будет делать вид, что клюнул на нее.
"Старина Хэ, поставь 5 миллиардов долларов на TWD с пятикратным кредитным плечом". сказал Фэн Юй.
"Босс,
 TWD - это то же самое, что SGD. Обе валюты сильные, и Тайвань имеет 
сильный иностранный резерв. Хотя курс их валюты и пострадает, подавить 
его будет непросто. Как только Тайвань скорректирует свою политику, мы 
можем понести убытки". сказал Чжаоцзи.
Кроме того, пятикратное 
кредитное плечо означает, что для контракта на 5 миллиардов долларов им 
потребуется использовать 1 миллиард долларов США. Если использовать эту 
сумму в индонезийской рупии, их доходность будет намного выше.
Пятикратное
 кредитное плечо также является самым низким кредитным плечом, которое 
использовал Фэн Юй в этот период. Почему Фэн Юй вдруг стал таким 
консервативным?
"Я знаю. Я с нетерпением жду, когда Тайвань 
скорректирует свою политику". Фэн Юй улыбнулся. "Не забывайте, что 
именно Квантовый фонд напал первым. Даже если будут потери, их потери 
будут намного выше, чем у нас".
Хэ Чжаоцзи наконец-то понял, что происходит. Это подстава!
Ранее
 Босс подставил Сороса на SGD и поймал значительную часть его средств в 
ловушку на сингапурском рынке. Неужели Босс собирается сделать то же 
самое снова?
Хэ Чжаоцзи немедленно отправился сообщить остальным. Но на этот раз Фэн Юй был обманут.
Сорос не стал продолжать шортить TWD и использовал все свои средства на индонезийскую рупию.
Хэ Чжаоцзи был в офисе, смотрел на мрачного Фэн Юя, не зная, что сказать.
Курс
 TWD не только не упал, но даже вырос. К счастью, Фэн Юй использовал 
только пятикратное кредитное плечо. Если бы они использовали 15-кратное 
кредитное плечо, то сейчас были бы вынуждены расторгнуть свои контракты!
Фэн Юй не ожидал, что Сорос окажется таким хитрым, и он его обманул.
"Старина Хэ, аннулируй наши контракты с TWD".
"Босс,
 мы понесем убытки, если расторгнем контракты сейчас. Это ненормально, 
что курс TWD повышается в это время, и повышение не велико."
Хэ 
Чжаоцзи советует Фэн Юю подождать еще немного. Должно быть, 
правительство Тайваня сейчас повышает курс TWD, чтобы предотвратить 
короткие позиции спекулянтов. Кроме того, Фэн Юй использовал пятикратное
 кредитное плечо, а TWD не может вырасти более чем на 20%. Таким 
образом, им не нужно беспокоиться о том, что их заставят погасить 
фьючерсный контракт.
"Это нормально - понести некоторые потери. Мы
 можем отыграть наши потери на других рынках. Выведите наши средства с 
тайваньского рынка и используйте их на индонезийской рупии. Мы очень 
быстро восстановим наши потери".
Раз они могут заработать деньги в
 течение короткого периода, зачем им ждать чего-то более длительного? 
Фэн Юй также считал, что слова Хэ Чжаоцзи были верны в том, что TWD 
вернется к нормальному уровню и есть большая вероятность, что он может 
даже упасть ниже.
Но инвестирование в рупии позволит быстрее 
заработать деньги. Кроме того, Фэн Юй не верит, что Сорос откажется от 
TWD. После того как курс TWD вернется к нормальному уровню, он продолжит
 шортить его и попытается восстановить свои потери. Возможно, он даже 
воспользуется высоким кредитным плечом, чтобы заработать больше денег.
В инвестициях люди являются решающим фактором, поскольку их решения невозможно предсказать на основе данных.
......
"Брат Фенг, много ли мы заработали на песо и ринггитах?" спросил Фу Гуанчжэн.
"Конечно.
 Я уверен, что вы будете довольны своими доходами. Мы также рассчитаемся
 с рупиями через несколько дней, и продолжим после этого".
"А? Это еще не конец?
"
 Фу Гуанчжэн думал, что все закончится после того, как они уладят дела с
 контрактами в рупиях. "Какая страна будет атакована следующей? Южная 
Корея?"
"Мы точно нападем на Южную Корею, но нам нужно подождать около месяца. Следующим мы нападем на тайский бат".
"Опять тайский бат? Бат сильно упал и сейчас медленно восстанавливается!"
"Верно.
 Он восстанавливается, потому что мы не продолжаем подавлять бат. Если 
мы продолжим подавлять курс бата, бат продолжит обесцениваться. Я не 
смею преувеличивать, но обесценивание еще на 10% - это не проблема".
Фэн
 Юй планирует снова вернуться в эти несколько стран и получить еще одну 
порцию прибыли. Сейчас валюты этих нескольких стран Юго-Восточной Азии 
падают, и Фэн Юю достаточно использовать имя Сороса, чтобы атаковать их,
 и международные спекулянты последуют за ним. Будет легко заставить бат 
снова обесцениться.
Это похоже на сбор урожая шнитт-лука. Срезать их снова и снова, когда вырастают новые ростки!

    
  





  


  

    
      "Босс, мы собираемся напасть на Гонконг? Я думаю, что сейчас мы 
должны атаковать Южную Корею, Японию или даже Тайвань. Гонконг 
подготовлен, и мы можем проиграть". Друкен Миллер сказал.
"А как насчет остальных? Вы все думаете об одном и том же?". Сорос посмотрел на остальных.
"Я
 считаю, что следующей нашей целью должна стать Япония. Многие 
брокерские и финансовые учреждения в Японии обанкротились, а обвалить 
фондовый рынок очень легко. Кроме того, курс йены рос в течение 
нескольких лет, и обесценить ее до 150:1 не составит труда".
"Я 
думаю, что в первую очередь мы должны нацелиться на Южную Корею. У Южной
 Кореи меньший иностранный резерв по сравнению с Японией, и нам будет 
легче победить. Наши отношения с Фэн Юем не такие близкие, как раньше, и
 наших средств может не хватить, чтобы уничтожить Японию. Наш риск будет
 выше, в то время как нам будет легче добиться успеха, если мы нападем 
на Южную Корею."
"Я также думаю, что мы должны выбрать Южную 
Корею, и возражаю против нападения на Гонконг сейчас. В Гонконге много 
магнатов, и Гонконг - финансовый центр Азии. Он может быть небольшим, но
 его экономика намного сильнее, чем во многих странах. Сейчас слишком 
рискованно нападать на Гонконг, и не забывайте, что в Гонконге есть не 
только финансовые эксперты, но и достаточно средств".
Ни один из 
четырех управляющих фондами Сороса не поддержал его, а трое из них 
предложили напасть на Южную Корею следующей. Это заставило Сороса 
заколебаться.
Сорос хочет атаковать Гонконг, и он знает, что не 
сможет заработать на валюте Гонконга. Гонконгский доллар использует 
систему привязанных обменных курсов и привязан к доллару США. Гонконг 
также имеет мощный иностранный резерв, и, поскольку там так много 
магнатов, фонды Сороса не смогут получить прибыль от шортинга HKD.
"Я
 никогда не говорил, что мы будем искать прибыль на рынке Forex. Что вы 
все думаете о фондовом рынке Гонконга? Можем ли мы выиграть у них на их 
фондовом рынке?".
Получать прибыль только на фондовом рынке? Четыре управляющих фондами посмотрели друг на друга и погрузились в раздумья.
......
"Дядя Фу, после того, как мы уладили контракты, подготовьте средства для стабилизации финансового рынка Гонконга".
"Менеджер
 Фэн, я работаю в финансовой индустрии много лет, и почему я не вижу 
признаков того, что HKD упадет? Если они не смогут заставить доллар 
обесцениться, HKD не будет в опасности. Но если доллар обесценится, они 
также потеряют деньги". гордо сказал Фу Ронгки.
Фу Ронгки 
посмотрел на своего второго брата. "Ты видишь только эту точку зрения и 
осмеливаешься ее высказывать? Разве ты не заметил, как Сорос атаковал 
эти страны? Он эксперт в использовании кредитного плеча и может 
использовать наименьший капитал для достижения того, что можно сделать с
 большим фондом. Кроме того, он одновременно атакует проценты, акции и 
валюту, и будет получать прибыль, пока выигрывает в одной из трех 
областей!"
С вашим опытом инвестирования, вы осмеливаетесь 
утверждать, что работаете в этой отрасли уже много лет? Вы все еще 
хотите научить Фэн Юя, что делать?!
спросил Фу Гуанчжэн. "Дядя, вы
 хотите сказать, что Сорос никогда не ставил перед собой цель заработать
 на валюте? Он использует валюту, чтобы поднять процентные ставки и 
вызвать обвал фондового рынка? Они стремятся получить прибыль от 
фондовых рынков?"
Фу Жунци посмотрел на своего племянника. Он был 
удивлен, что Фу Гуанчжэн знает об этом. Но он немного подумал и решил, 
что это, должно быть, Фэн Юй или профессор Лян сказали ему об этом."
"Сколько
 средств у Сороса? У Гонконга сильный резерв, и нам не нужно 
беспокоиться о нем". Супермен Ли обещал стабилизировать фондовый рынок, и
 с ним этого должно быть достаточно". Фу Жунцю ответил.
"Как ты 
думаешь, сколько денег Супермен Ли готов выложить? Вы думаете, что у 
Сороса есть только фонд Quantum? Позвольте мне спросить вас. Если бы 
консалтинговая фирма "Ветер и дождь" гарантировала 10% доходности и 
брала только 10% комиссионных, вы бы позволили им инвестировать за 
вас?".
Фу Ронгку молчал. Если бы Wind and Rain Consulting 
предоставила ему такую возможность, он бы, конечно, позволил им 
управлять своими средствами. Но с каких пор Wind and Rain Consulting 
берет низкие комиссионные?
Wind and Rain Consulting была самым дорогим брокером в Гонконге.
Это
 означает, что средства Сороса не ограничиваются десятками миллиардов 
долларов США. Если бы он использовал все средства для атаки на Гонконг, 
он мог бы обрушить фондовый рынок Гонконга!
"Дядя Фу, наша главная
 цель - индекс Hang Seng и голубые фишки. Если они решатся на шорт HKD, 
мы будем покупать акции голубых фишек, чтобы поднять фондовый индекс".
"Но если мы это сделаем, мы не заработаем денег и даже можем понести убытки". возразил Фу Ронгку.
Фэн
 Юй ничего не ответил. Фу Ронгку прав. Это будет проигрышная ситуация 
для обеих сторон, и Фэн Юй не имеет права просить остальных сделать это.
 Фэн Юй посмотрел на Фу Ронгки и подумал, не попросил ли он Фу Ронгку 
сказать эти слова специально.
"Не обязательно. Мы можем не понести
 убытки, если будем правильно распоряжаться своими средствами. Кроме 
того, мы делаем ставку только на то, чтобы напугать Сороса, и, возможно,
 нам не придется идти против него напролом".
Фу Жунци также не 
хочет встретиться с Соросом лицом к лицу. Не то чтобы он не был уверен в
 себе, но в конечном итоге это будет проигрышная ситуация для обеих 
сторон. Семье Фу нелегко сколотить свое состояние, и он не хочет его 
потерять.
Если они смогут продолжать нападать на Южную Корею и 
Японию, то состояние семьи Фу может превзойти состояние Супермена Ли. Фу
 Жунци также вернется на вторую позицию в списке лучших магнатов 
Гонконга!
Фэн Юй кивнул. Все верно. Если они будут хорошо 
управлять фондами, они не потеряют деньги и смогут заставить Сороса 
понести огромные убытки. Это помешает ему постоянно следить за 
Гонконгом.
Конечно, это будет выгодно для Фэн Юй, так как после 
победы над Quantum Fund, больше людей будут инвестировать в их компанию,
 и они смогут получить больше комиссионных.
......
В начале 
октября Фэн Юй завершил расчеты по будущим контрактам на Forex, и он 
специально спросил Сороса, какую страну или регион атаковать следующим.
Сорос без колебаний сказал Фэн Юю, что Тайвань - хороший выбор.
Фэн Юй в сердцах выругался. Чушь собачья!
Вы уже пытались обмануть меня с Тайванем, и вы делаете это снова?!
Тайвань
 похож на Гонконг, и атаковать его валюту не так-то просто. Иностранный 
резерв Тайваня сильнее, чем у Сингапура, Малайзии и Таиланда, и у них 
по-прежнему высокие запасы золота. Если бы им пришлось столкнуться лоб в
 лоб со своими фондами, Quantum Fund Сороса проиграл бы.
Но у 
Сороса есть и другие хитрости в рукавах. Например, он может использовать
 СМИ для распространения фальшивых новостей, чтобы отпугнуть иностранных
 инвесторов от Тайваня.
Может ли Тайвань спасти свой финансовый 
рынок? Да, но в настоящее время Центральный банк Тайваня объявил, что 
прекратит поддержку TWD. Это связано с тем, что они считают, что даже 
если TWD обесценится, он не упадет на много, и экономика Тайваня не 
пострадает. В то же время, они смогут контролировать инфляцию.
Это заявление дало Соросу возможность!

    
  





  


  

    
      "Эти тайваньские идиоты позволяют Соросу проникнуть в их оборону!" выругался Фу Жунци.
"Старина
 Фу, если встать на точку зрения Тайваня, то их потери будут невелики. 
Они могут выиграть у Сороса, если пойдут лоб в лоб, но это будет узкая 
победа. По крайней мере, потери Тайваня от их экономики гораздо меньше 
по сравнению с потерями на рынке Forex. Однако то, что они сделали, 
повлияет на нас". Профессор Лян вздохнул.
"Подождите минутку. У 
Гонконга не так много торговых операций с Тайванем, и наши экономики не 
тесно связаны. Даже если TWD обесценится, какое отношение это имеет к 
нам?" спросила Фу Ронгбинг.
"SGD обесценился, и какое отношение 
это имеет к ринггиту? Но после того, как SGD обесценился, курс ринггита 
упал еще быстрее. Это своего рода эффект стада, и Сорос использует этот 
страх". Иностранный резерв Тайваня - самый сильный в Юго-Восточной Азии,
 и если TWD обесценится, это усилит импульс Сороса!". Профессор Лян был 
крайне разочарован решением Тайваня. Изначально они планировали помочь 
Тайваню против Сороса на их финансовом рынке.
С сильным 
иностранным резервом Тайваня и гонконгскими магнатами за занавесом, 
победа над Соросом - не проблема. Даже если они не могут позволить 
Соросу понести огромные убытки, они могут, по крайней мере, заставить 
Сороса потерять прибыль от двух или трех стран, на которые он напал!
Но
 Тайвань отказался противостоять Соросу, и это вызовет множество 
проблем. Сорос не будет продолжать атаковать TWD, так как это разозлит 
правительство Тайваня, и если Тайвань будет проводить экстремальную 
политику на своем финансовом рынке, Сорос, несомненно, проиграет.
Сорос остановился, пока он впереди, и немедленно погасил все свои фьючерсные контракты на TWD, чтобы получить небольшую прибыль.
Имея
 в руках такой значительный фонд, Сорос не позволит ему простаивать без 
дела. Он должен либо атаковать другую страну, либо снова напасть на 
Сингапур, Малайзию, Таиланд и т.д.!
Сорос считает, что сейчас не самое подходящее время для того, чтобы нападать на эти страны во второй раз.
Фэн Юй отправился атаковать эти страны, а для Сороса это возможность атаковать Гонконг.
В
 настоящее время индекс Hang Seng составляет 12 800 пунктов. Сорос ранее
 подтолкнул индекс вверх, но Фу Жунци и остальные снова потянули его 
назад, и в то же время они заставили этих слепых спекулянтов остыть. 
Финансовый кризис в Азии вот-вот взорвется, и сейчас не время для 
инвестиций в рынок.
Некоторые иностранные инвесторы начали 
сбрасывать свои акции, из-за чего индекс Hang Seng медленно падал. Сорос
 и его люди хотели создать портфель фьючерсных контрактов, но боялись, 
что это может оказаться ловушкой. Если индекс Hang Seng внезапно 
вырастет, они окажутся в опасности.
Теперь, когда Сорос вернул все свои средства и ему не нужно было беспокоиться обо всем этом, он начал шортить индекс Hang Seng!
......
"Кто-то формирует портфель для шорта индекса Hang Seng. Атака Сороса началась!" крикнул Хэ Чжаоцзи.
Фэн Юй встал и приказал. "Начинайте покупать фьючерсы на индекс Hang Seng! Не забывайте контролировать наши средства".
В то же время Фу Жунци, профессор Лян и Ли Цзэчжу отдали те же приказы, что и Фэн Юй. Они сражаются, чтобы защитить Гонконг!
Рен Чжиган, глава Валютного управления Гонконга, вспомнил свою встречу с Фу Жунци и остальными несколько дней назад.
Фу
 Жунци сказал Рен Чжигану, что Сорос нацелился на Гонконг и будет 
атаковать гонконгский доллар, как он это делал с другими странами.
Рен Чжиган не придал значения предупреждению Фу Жунци, поскольку Сорос все еще атаковал Тайвань. Как он может прийти в Гонконг?
Но
 два дня назад Тайвань неожиданно объявил, что прекращает поддержку TWD,
 и это заявление заставило Рен Чжигана запаниковать. Как Тайвань 
проиграл? Если Тайвань может проиграть Соросу, то что будет с Гонконгом?
Подчиненный
 Рен Чжигана прибежал в его кабинет, чтобы доложить о ситуации, и 
спросил, не следует ли им повысить процентные ставки, чтобы увеличить 
расходы Сороса и помешать ему шортить гонконгский доллар.
Если бы это было раньше, Рен Чжиган выбрал бы этот вариант.
Но после предупреждения Фу Жунци Рен Чжиган выбрал другое решение.
"Нет.
 Сохраняйте процентные ставки и сообщите банкам, чтобы они ужесточили 
выдачу краткосрочных кредитов. Приготовьтесь использовать наши 
иностранные резервы. Мы будем покупать в HKD все, что они продают, и 
вкладывать в банки!"
"Нам придется использовать много наших резервов. Что, если наши резервы закончатся?" спросил подчиненный Рен Чжигана.
"Не
 волнуйтесь. С нами будут люди, покупающие в HKD". Рен Чжиган вспомнил 
обещания Фу Жунци и Супермена Ли. Оба они сдержат свои слова, и они 
сказали, что будут использовать свои средства для покупки в HKD.
Кроме
 того, Фу Жунци сказал ему, что Гонконгская система привязанного 
обменного курса связана с долларом США, и Сорос не может подавить доллар
 США.
7,75:1 - это базовый курс, и он никогда не изменится. Даже если будут небольшие колебания, это не повлияет на экономику.
......
Сорос
 сидит на своем диване с бокалом шампанского, готовясь отпраздновать 
попадание Гонконга в его ловушку. Он не может заработать на HKD, но если
 Гонконг повысит процентные ставки, фондовый рынок упадет. Когда индекс 
Hang Seng упадет, он будет распространять слухи, чтобы заставить его 
резко упасть, и сможет заработать на этом.
Подавление гонконгского доллара - всего лишь приманка, и эта стратегия согласована с четырьмя топ-менеджерами фонда Сороса!
"Босс, Гонконг вводит новые меры, но они отличаются от того, что мы ожидали!" Друкен Миллер вошел в офис Сороса, чтобы доложить.
"А? Что за новые меры?" У Сороса внезапно появилось плохое предчувствие.
"Гонконг вводит лимит на краткосрочные кредиты и не корректирует свои процентные ставки!"
Сорос сел прямо. "Что вы сказали?! Они не корректировали свои процентные ставки?"
"Нет.
 Нам сложнее получать кредиты в гонконгских долларах, да и сумма 
ограничена. Правительство Гонконга использовало свой иностранный резерв,
 чтобы купить все наши HKD, а затем положило их в банки, заставляя нас 
терпеть убытки на процентах".
Сорос опустил бокал с шампанским и медленно постучал по столу. В Гонконге должен быть эксперт, который разгадал его ловушку.
Теперь это станет битвой, в которой победит та сторона, у которой больше средств.
"Индекс Hang Seng начал падать?"
"Он
 немного упал, и мы можем возместить наши потери от процентов. Но мы 
можем не вернуть наши потери от продажи гонконгских акций по низким 
ценам".
"Не волнуйтесь. Пока индекс Hang Seng падает, мы не потеряем. Не забывайте, что мы тайно создали портфель в Лондоне!".
HKD
 - одна из самых популярных валют на Лондонском валютном рынке. Если они
 не могут занять HKD в Гонконге, они могут сделать это в Лондоне. Они 
могут продолжать сбрасывать HKD.
"Но эта битва превратится в гонку
 за тем, у кого больше средств. Что нам делать, если кто-то поднимет 
индекс Hang Seng?" с тревогой спросил Друкен Миллер.
Прежде чем 
Сорос успел ответить Друкену Миллеру, в офис вбежал Томас, один из 
четырех топ-менеджеров фонда. "Босс, индекс Hang Seng растет. Огромный 
фонд вышел на рынок, чтобы подтолкнуть индекс Hang Seng вверх!"

    
  





  


  

    
      "HKD не сможет больше держаться и будет отвязан от USD. По оценкам, он обесценится как минимум на 30%!".
"Индекс Hang Seng упадет ниже 8 000 пунктов. Бегите, пока не стало слишком поздно!"
"Многие
 зарегистрированные на бирже компании подозреваются в фальсификации 
финансовых отчетов, и им будет приказано прекратить торговлю!"
"Финансовый кризис затронет Гонконг! Будет безопаснее поменять все свои деньги на доллары США!"
"Валютное управление Гонконга должно повысить процентную ставку, чтобы остановить спекулянтов от шорта HKD!".
......
На
 следующий день подобные статьи начали появляться во многих гонконгских 
СМИ и новостных программах. Все эти сообщения рисуют плохую картину 
Гонконга и подразумевают, что Гонконг не может противостоять Соросу.
Рен
 Чжиган немедленно созывает пресс-конференцию, чтобы опровергнуть эти 
слухи. Он также связался с главой администрации Гонконга, чтобы наказать
 те СМИ, которые распространяют эти слухи!
"Гонконг использует 
систему привязанного обменного курса для своей валюты и стабилизируется 
обменным механизмом автоматически. Кроме того, у Гонконга достаточно 
валютных резервов, чтобы справиться с Квантовым фондом, и эти спекулянты
 будут побеждены!"
"Шеф Рен, даже TWD был побежден Quantum Fund. 
Почему вы думаете, что Гонконг не проиграет? Тайвань имеет более сильный
 иностранный резерв, чем в Гонконге". спросил репортер.
"Это 
потому, что Тайвань нуждается в обесценивании своей валюты, так что они 
могут снизить уровень инфляции, поскольку им нужно импортировать 
некоторые продукты. Кроме того, Тайвань не понес больших потерь. TWD мог
 обесцениться, но это не повлияло на экономику Тайваня. Наша система 
привязанного обменного курса привязана к доллару США и не будет 
отвязана. Думаете, Quantum Fund захочет, чтобы доллар обесценился?".
"Но почему мы не повышаем процентные ставки? Таким образом, мы можем помешать им сбросить HKD". Другой репортер спросил.
"Просто
 позвольте им сбросить HKD, и им все равно придется платить проценты, 
верно? Мы можем просто купить у них HKD, и у Гонконга достаточно средств
 для этого".
"Кто-то сказал, что индекс Hang Seng резко упадет. За последние два месяца индекс упал более чем на 1 000 пунктов".
"Сейчас
 индекс Hang Seng составляет около 12 000 пунктов, а два месяца назад он
 был на уровне 14 000 пунктов. Неужели индекс упал? Экономика всей Азии 
не в порядке, и такие колебания нормальны. Когда вы все покупаете акции,
 падали ли ваши акции раньше более чем на 10%? Но говорить о том, что 
индекс упадет ниже 8 000 пунктов - это чушь. Сегодня индекс вырос, и 
многие акции выросли. Разве вы все этого не видите? Это не мы толкаем 
фондовый индекс вверх. Это инвесторы, которые вложили деньги в наш 
гонконгский фондовый рынок".
Гонконгский фондовый рынок".
Рен
 Чжиган с гордостью обращался к репортерам. Супермен Ли и другие магнаты
 начали скупать акции Гонконга, проданные Соросом по более низким ценам.
Супермен
 Ли даже опубликовал несколько новостей, чтобы повысить цены на акции 
своей компании. Многие гонконгские магнаты также опубликовали новости о 
том, что их компании подписали контракты и соглашения с китайскими 
компаниями, и их прибыль в ближайшие несколько лет будет высокой. Эти 
новости побудили многих инвесторов начать покупать гонконгские акции, 
особенно акции "голубых фишек".
Супермен Ли предпочитает 
недвижимость и начинает скупать акции многих компаний, занимающихся 
недвижимостью. Фу Жунци предпочитает торговлю, и многие акции торговых 
компаний были скуплены им. Некоторые магнаты, например, любят 
технологии, акции и начали скупать такие акции в больших объемах. То же 
самое происходит и в других отраслях, таких как производство и т.д.
Вместо того чтобы упасть, индекс Hang Seng начинает расти и вскоре превышает 13 000 пунктов.
Фэн
 Юй также использовал значительную часть своих средств и долларов США 
для покупки дешевого гонконгского доллара, а затем использовал 
гонконгский доллар для приобретения гонконгских акций.
......
"Босс,
 слухи, которые мы выпустили, не эффективны. Многие магнаты являются 
медиа-магнатами в Гонконге, и мы не можем использовать основные СМИ." 
сказал Друкен Миллер.
Люди Сороса выпустили множество фальшивых новостей, надеясь спровоцировать панические продажи.
Но новости, которые они опубликовали, были погребены под хорошими новостями, опубликованными ведущими магнатами Гонконга.
Сорос
 никогда не ожидал, что ведущие магнаты Гонконга будут сотрудничать 
против него, поскольку магнаты не заработают на этом никаких денег!
Но стоит отметить, что даже если магнаты не будут зарабатывать деньги, Сорос понесет убытки!
Рост
 индекса Hang Seng заставит Сороса и его людей потерять деньги от своих 
будущих контрактов, а сброс HKD - это еще один убыток для них. Им все 
еще нужно платить проценты, а HKD слишком стабилен. Они не могут 
подавить его!
Стратегия Сороса провалилась, и он впервые 
почувствовал беспокойство. Он начинает размышлять о своих действиях. 
Неужели его постоянные победы над странами Юго-Восточной Азии затуманили
 его разум? Может быть, ему вообще не следовало нападать на Гонконг?
"Босс, что нам теперь делать? Индекс Hang Seng растет. Будем ли мы продолжать шортить индекс?"
"Или
 мы должны купить фьючерсы на индекс, чтобы остановить убытки? Мы можем 
сделать вид, что продолжаем наши атаки, и заманить их, чтобы подтолкнуть
 индекс вверх. Возможно, мы сможем покрыть наши убытки и даже 
заработать". предложил Томас.
"Нет. Я думаю, мы должны 
аннулировать эти фьючерсные контракты и признать наши потери. Мы можем 
двигаться дальше и атаковать Южную Корею, я нашел лазейку в их 
финансовой системе. Я уверен, что мы сможем разрушить систему обменных 
курсов Южной Кореи в течение одного месяца. Мы сможем восстановить наши 
потери здесь и при этом получить значительную прибыль".
"Я думаю, 
мы нападем на Японию. Многие страны Юго-Восточной Азии заняли деньги у 
японских банков и не могут вернуть свои долги. Плохие долги Японии 
увеличились, и это наша возможность ударить по ним. Кроме того, 
экономика Японии немного восстановилась за эти несколько лет, и 
экономика Японии повлияет на Гонконг!".
Четыре управляющих фондами
 придерживались разных взглядов и начали спорить между собой. Сорос 
закрыл глаза и выглядел уставшим. В его возрасте у него нет сил долго 
думать над проблемой.
Это поражение - удар для Сороса.
Когда человек находится в хорошем настроении, уровень его энергии повышается, и он не устает так быстро.
Но когда кто-то переживает неудачу, он чувствует себя уставшим!
Четверо
 менеджеров заспорили и вдруг поняли, что Сорос не сказал ни слова. Все 
они остановились и посмотрели на Сороса, ожидая, что он примет 
окончательное решение.
Сорос открыл глаза и сказал. "Отмените контракты и нападите на Южную Корею первыми!"
"Босс!"
Друкен
 Миллер хочет убедить Сороса, но Сорос махнул рукой. "Я знаю. Это 
немного повлияет на нашу репутацию, но если мы продолжим, наши потери 
возрастут. Мы должны придумать, как остановить этих гонконгских 
магнатов, чтобы они не пошли против нас. Если нашим противником будет 
только правительство Гонконга, это будет намного проще!".
......
Сорос отступил! Гонконг торжествует!
Всемогущий
 фонд Quantum был побежден в Гонконге. Даже после выхода из состава 
Великобритании Гонконг все еще остается финансовым центром Азии. Что еще
 важнее, Китай не вмешался!
Фэн Юй и магнаты праздновали вместе с 
шампанским. Они выиграли у Сороса и не понесли никаких потерь. Некоторые
 из них даже получили прибыль.
Фэн Юй выглянул из окна. Сорос 
впервые серьезно атаковал Гонконг, и он потерпел поражение. Но Сорос 
амбициозен и обязательно вернется! Может, попробовать сразиться с ним в 
Южной Корее?

    
  





  


  

    
      Сорос потерпел поражение в Гонконге и начал атаковать финансовый 
рынок Южной Кореи. Но на этот раз он не сообщил об этом Фэн Юю. Сорос 
нарушил свое соглашение с Фэн Юем, когда напал на Гонконг, и оба не 
смогут снова работать вместе.
Фэн Юй также начинает готовить свои 
средства для нападения на Южную Корею. Он надеется, что сможет 
приобрести акции некоторых южнокорейских компаний по низким ценам.
Изначально
 Фэн Юй хотел продолжать делать деньги, и в то же время он может узнать,
 как действует Сорос, и увидеть, есть ли у него слабые места. Если Фэн 
Юй узнает стиль работы Сороса, он сможет нанести последнему смертельный 
удар.
Но в это время на рынке Гонконга что-то произошло.
"Дядя
 Фу, вы говорите, что эти люди начали сбрасывать свои акции, чтобы 
собрать средства? Что они пытаются сделать? Разве они не могут подождать
 до конца года?" Фэн Юй нахмурился. Неужели фондовый рынок Гонконга 
упадет?
"Они знают, что Сорос собирается напасть на Южную Корею, и
 хотят отправиться туда, чтобы заработать денег. Я не знаю, кто 
распустил слух, что вы заработали более 10 миллиардов долларов США на 
этом кризисе, имея всего лишь менее 5 миллиардов долларов США! После 
того, как они узнали об этом, они стали завидовать". Фу Жунци посмотрел 
на Фэн Юя, ожидая его ответа.
Прибыль более 200% в течение нескольких месяцев... Кто не будет завидовать?
Некоторые
 люди думали, что если они вложат все свое состояние, то смогут удвоить 
его. Прибыль будет быстрее и выше, чем в традиционном бизнесе.
"Неужели
 они думают, что следуя за Соросом, они смогут получить столько 
прибыли?" усмехнулся Фэн Юй. Даже если они хотят следовать за трендом, 
они должны быть дальновидными. Если они слишком жадны, не понимают рынок
 достаточно хорошо или упустили время, им будет слишком поздно получать 
прибыль. Если Сорос аннулирует их фьючерсные контракты раньше них, а 
курс корейской воны восстановится, они понесут убытки.
Суждение имеет решающее значение, и без хорошего суждения эти люди не добьются успеха.
В большинстве случаев лишь горстка людей получает прибыль на финансовом
 рынке, а большинство теряет свои деньги. Если каждый может легко 
заработать на финансовом рынке, это опасный сигнал!
Кроме того, 
Сорос только что атаковал Гонконг, и они хотят вслед за ним атаковать 
Корею. Неужели они не боятся, что Сорос их подставит?!
"Я пытался 
убедить их инвестировать вместе со мной. Но они считают, что я слишком 
консервативен, а доходность слишком мала". Фу Жунци покачал головой. За 
последние два месяца его доходность составила более 50%. Как можно 
считать такую доходность низкой?
Эти люди могут и за год не получить прибыль в 50%!
"Оставьте
 их в покое, пусть сбрасывают свои гонконгские акции, чтобы индекс Hang 
Seng упал. Чем больше упадет индекс Hang Seng, тем легче нам будет его 
стабилизировать".
"Но Сорос может подставить их на финансовом 
рынке Южной Кореи, например, некоторое время шортить на рынке, а потом 
внезапно купить. Если они не будут осторожны, то могут понести большие 
потери". Фу Жунци забеспокоился.
"Они не доверяют вам, а вы все 
еще беспокоитесь о них? Кроме того, мы выходим на рынок Южной Кореи, и 
если Сорос попытается сделать что-то смешное, мы сможем сразиться с ним 
там!"
Фэн Юй был взволнован. Поле битвы переместилось в Южную 
Корею, и Фэн Юй не будет иметь много людей, помогающих ему. Но Квантовый
 фонд Сороса только что проиграл в Гонконге и потерял несколько 
последователей. В Южной Корее к Соросу присоединится не так много людей,
 и Фэн Юй сможет воспользоваться своей победой, чтобы собрать больше 
инвесторов для атаки на Сороса.
В то же время, Фэн Юй может 
преподать урок этим магнатам. Эти магнаты должны знать, что без 
достаточного опыта для анализа рынка, а просто следуя за кем-то, успеха 
не добиться!
......
"Ах... фондовый рынок снова упал. Я думал, что Сорос потерпел поражение и покинул рынок Гонконга?" ворчал гонконгский инвестор.
"Финансовый рынок всегда контролируют крупные игроки.
Именно они подталкивали фондовый рынок вверх, а теперь именно они 
заставляют его падать. Мелкие инвесторы вроде нас должны бежать, пока не
 стало слишком поздно". Кто-то вздохнул.
"Но если я продам акции сейчас, я потеряю деньги".
"Лучше
 потерять немного, чем потерять все. В любом случае, я продал все свои 
акции и использовал деньги для инвестиций в недвижимость!"
Многие 
гонконгские инвесторы обсуждают это, и многие из них начали сбрасывать 
свои акции. Они предпочитают держать свои деньги в банках или передать 
их в управление инвестиционным фондам, таким как Wind and Rain 
Consulting и Guangzheng Fund.
Некоторые из этих инвесторов 
обратились к недвижимости, поскольку понимают, что рынок недвижимости 
более стабилен, чем акции. Когда Сорос атаковал финансовый рынок 
Гонконга, на фондовом рынке наблюдались волатильные колебания, но рынок 
недвижимости не пострадал.
Посмотрите на Таиланд. Их фондовый 
рынок и финансовая система рухнули, но цены на недвижимость продолжают 
расти. Это значит, что инвестиции в недвижимость - самые безопасные!
Странное
 явление наблюдается в Гонконге. Индекс Hang Seng падает каждый день, а 
цены на акции растут лишь у немногих. Большинство акций падает.
Большая часть денег начала поступать на рынок недвижимости, и цены на недвижимость начали расти.
Некоторые
 люди даже занимали деньги у финансовых компаний, чтобы купить несколько
 квартир. Даже если эти квартиры нельзя сдавать в аренду и они находятся
 в неудачных местах, цены все равно растут.
Эти инвесторы посчитали, что смогут заработать на продаже этой недвижимости когда-нибудь потом.
......
"Брат
 Фэн, мой второй дядя, просит меня инвестировать в недвижимость. Я думаю
 вывести свои инвестиции из Wind and Rain Consulting". Фу Гуанчжэн 
сказал.
"Что? Инвестировать в недвижимость? Куда?"
"В 
недвижимость Гонконга. Рынок недвижимости растет, и дела идут лучше, чем
 на фондовом рынке. Я не снимаю все свои деньги, и мне нужно всего 100 
миллионов долларов США". Фу Гуанчжэн поднял вверх указательный палец.
"Брат
 Фу, твой фонд Гуанчжэн заработал довольно много денег, верно? Ты также 
инвестировал в компанию своего старшего дяди. Доходность с моей стороны 
самая высокая, и нет смысла выводить средства сюда. Только не говори 
мне, что ты вывел все свои деньги из других мест?" спросил Фэн Юй.
"Нет."
Фэн Юй поднял брови. Нет? Это подозрительно!
Брат
 Фу, ты спрашиваешь меня о моем мнении по поводу рынка недвижимости 
Гонконга? Я могу сказать тебе честно, что пузырь на рынке недвижимости 
лопнет в течение года, просто посмотри на Японию. Когда дома пустуют, а 
цены на недвижимость повсюду растут, это свидетельствует о серьезной 
проблеме. Если банки повысят процентные ставки, многие спекулянты 
разорятся и останутся со своей недвижимостью!"
Фэн Юй покачал головой. Фу Гуанчжэн стал еще хитрее.
"Вы
 также думаете, что рынок недвижимости рухнет?" Глаза Фу Гуанчжэна 
широко раскрылись. Фэн Юй сказал то же самое, что и его старший дядя и 
профессор Лян, и, похоже, он должен был следовать тому, что сказал его 
второй дядя. Он должен дождаться краха рынка недвижимости, прежде чем 
войти в него!
"Он обязательно рухнет, и даже если правительство Гонконга ничего не сможет с этим поделать".
Фэн
 Юй понял, что экономический кризис в Гонконге все еще продолжается. 
Форекс и фондовый рынок можно стабилизировать, но рынок недвижимости 
трудно контролировать!

    
  





  


  

    
      Хотя семья Фу не сильно пострадает, если экономика Гонконга рухнет, 
это не то, что Фу Гуанчжэн хочет видеть. Кроме нескольких 
недобросовестных спекулянтов, никто не захочет видеть экономический крах
 своей страны.
"Что случилось?" Фэн Юй посмотрел на мрачного Фу Гуанчжэна. Это не в его характере.
"Должно ли правительство принять какие-то меры, чтобы охладить рынок недвижимости?" спросил Фу Гуанчжэн.
А? Что не так с Фу Гуанчжэном? Он хочет вмешаться в это, и он может повлиять на правительство?
О, Фу Жунци может убедить правительство. Это значит, что рынок недвижимости Гонконга еще можно спасти.
"Вы собираетесь предложить это правительству?"
"Вы можете пойти вместо меня. Вы довольно влиятельны в Китае и должны иметь право голоса в отношении Гонконга, верно?"
Фэн Юй: "......" Черт! Давненько я не вмешивался в политику!
"Я
 не буду вмешиваться в это. Если хочешь, можешь предложить сам. Просто 
увеличьте налог на недвижимость для второй и выше категории, и это 
ограничит эти спекуляции. Вы также можете предложить увеличить налоги на
 сделки с недвижимостью и ограничить кредиты на недвижимость, особенно 
на вторую и выше недвижимость, а также проверки на наличие вакансий и 
т.д. Это охладит рынок недвижимости. Это охладит рынок недвижимости". 
небрежно ответил Фэн Юй.
В любом случае, Фэн Юй не будет выступать
 в роли героя. Раз уж Фу Гуанчжэн хочет им стать, то вперед! Даже если 
Фэн Юю придется стать героем, он будет героем за занавесками!
"Подожди... помедленнее. Дай-ка я запишу". Фу Гуанчжэн сказал.
"Вы
 собираетесь предложить это правительству? Вы из жилищного комитета?" 
Фэн Юй никак не ожидал, что Фу Гуанчжэн воспримет его слова так 
серьезно.
"Нет, но мой второй дядя - да. Большая часть инвестиций 
моего второго дяди - это недвижимость. Мой старший дядя посоветовал ему 
избавиться от зарубежной недвижимости, но он все еще держит много 
недвижимости в Гонконге. Если рынок недвижимости рухнет, его потери 
будут огромными.
Возможно, вы не знаете о культуре Гонконга. Если
 что-то случится, жители могут выйти на улицы в знак протеста и повлиять
 на экономику Гонконга". объяснил Фу Гуанчжэн.
"Хорошо. Я повторю 
то, что я сказал, и вы должны это запомнить. Сначала расскажи своему 
второму дяде, и только от него зависит, захочет ли он предложить это 
правительству. Я не хочу вмешиваться..." Фэн Юй повторил свои слова, и 
Фу Гуанчжэн записал их.
Фу Жунцю лишь немного пострадает, если 
рынок недвижимости Гонконга рухнет, потому что он не брал кредитов на 
свою недвижимость. Фу Ронгки сказал им не брать кредиты, если в этом нет
 необходимости. Наличные - король!
Поэтому, даже если цены на 
недвижимость упадут, Фу Жунцю не понесет никаких убытков. Большая часть 
его недвижимости была коммерческой - офисные здания и магазины.
Фу
 Гуанчжэн ушел на встречу со своим вторым дядей. Он думал о том, что 
сказал Фэн Юй, и чувствовал, что это должно быть эффективно, но 
реализовать это нелегко.
Многие люди, особенно спекулянты, будут 
возражать против этих мер охлаждения. Но большинство жителей Гонконга 
будут приветствовать это, так как большинство из них не могут позволить 
себе купить недвижимость.
Фу Жунцю выслушал Фу Гуанчжэна и крепко 
задумался. Он знал, что рынок недвижимости Гонконга имеет серьезные 
проблемы, и он уже сталкивался с пузырем недвижимости в Японии. Если бы 
он вовремя не покинул рынок, то потерял бы все свои деньги!
Фу 
Ронгку считал, что рынок недвижимости Гонконга может продержаться еще 
два года, так как рынок недвижимости Таиланда все еще хорошо развивается
 после краха экономики.
Но в этот период, когда фондовый рынок 
Гонконга упал, на рынок недвижимости пришло большое количество фондов, в
 том числе и иностранных. Многие люди не знают, как торговать 
фьючерсами, и считают, что фьючерсы - это рискованные инструменты. Но 
все они считают, что инвестировать в недвижимость очень просто. Это 
просто купить по низкой цене, продать по высокой, и даже если есть 
риски, их собственность все равно будет рядом!
Насколько популярен
 сейчас рынок недвижимости Гонконга? Объекты были распроданы еще до 
начала строительства, и это нормально видеть людей, покупающих от 5 до 
10 объектов одновременно. Эти люди покупают недвижимость не для того, 
чтобы жить. Они хранят эти объекты, ожидая повышения цен! У большинства 
из них нет столько денег, чтобы купить эту недвижимость, и им приходится
 полагаться на банковские кредиты.
Цены на недвижимость растут с 
каждым днем, что заставляет все больше людей присоединяться к банде 
спекуляции недвижимостью. Кроме того, поражение Сороса в Гонконге 
заставило людей поверить в то, что экономика Гонконга сильна, и многие 
инвесторы из других стран Юго-Восточной Азии направили свои средства в 
Гонконг!
Рынок недвижимости слишком горяч, и проблемы будут 
всплывать. Если правительство внесет какие-либо изменения, те, кто 
спекулировал недвижимостью, потеряют свои деньги.
Предложения Фэн Юя могут быть хорошими, но их будет трудно реализовать, так как они затронут интересы многих людей.
"Гуанчжэн, что ты думаешь об этих мерах? Как ты думаешь, можно ли их реализовать?" спросил Фу Жунцю.
"Дядя,
 я думаю, что эти меры неплохие. Мы можем немного изменить эти меры, 
чтобы сделать их более мягкими. Например, сделки между членами семьи 
можно освободить от дополнительных налогов и увеличить первоначальный 
взнос и налоги для третьей недвижимости вместо второй. Эти меры будет 
проще внедрить".
"Предложить их правительству в одиночку 
недостаточно. Мне нужно обратиться к друзьям, и с их поддержкой это 
будет проще. Но если они откажутся помочь, это будет невозможно".
Все
 друзья Фу Жунцю - ведущие бизнесмены на рынке недвижимости Гонконга, а 
двое из них входят в десятку самых богатых людей Гонконга. Конечно, он 
включил в список и Супермена Ли.
Если все они согласятся на меры 
по охлаждению, правительство Гонконга одобрит их, но если они откажутся,
 то добиться реализации этих мер будет невозможно. В конце концов, эти 
меры повредят их интересам.
Когда рынок недвижимости рухнет, 
пострадают именно спекулянты, а застройщики уже продали все свои объекты
 и подсчитывают прибыль.
Ограничение рынка недвижимости 
равносильно ограничению прибыли застройщиков. Но если рынок рухнет, их 
компании по недвижимости также понесут убытки в будущем.
Теперь решение за застройщиками. Хотят ли они быстро заработать или получить долгосрочную прибыль?
Гуанчжэн, именно ты придумал эти меры". Поскольку Фэн Юй не хочет вмешиваться, мы не должны упоминать его имя". сказал Фу Жунцю.
"Но если эти меры будут реализованы, тот, кто их предложил, будет популярен среди простых людей".
"Вы
 также сказали "если это будет реализовано". А что, если это не будет 
реализовано? Многие люди будут обижены, и ваши отношения с Фэн Юем могут
 испортиться. Поскольку ты тот, кто попросил Фэн Юя, ты должен взять на 
себя ответственность".
Фу Гуанчжэн кивнул. "Хорошо."
Фу 
Гуанчжэн не против взять вину на себя, потому что он знает, что Фэн Юй 
дорожит своей репутацией. Кроме того, он не думает, что Фэн Юй боится 
гонконгских магнатов. Даже если бы Фэн Юю пришлось выступить против 
Супермена Ли, Фу Гуанчжэн поставил бы на победу Фэн Юя. По мнению Фу 
Гуанчжэна, Фэн Юй еще никогда не проигрывал!
Я возьму на себя ответственность, независимо от того, герой это или злодей!

    
  





  


  

    
      Проснувшись утром, Фэн Юй проверил свою электронную почту. Этот 
аккаунт является его рабочим почтовым ящиком и используется для 
получения отчетов от различных компаний.
Фэн Юй прочитал все свои 
электронные письма, и оказалось, что все его компании хорошо 
развиваются. Среди компаний лучше всего идут дела у Wind and Rain 
Electronics и Lehaha.
Продажи мобильных телефонов Wind and Rain 
неуклонно растут, особенно на рынке России и стран бывшего Советского 
Союза. Фэн Юй задался вопросом, что сделал Кириленко, чтобы иметь такие 
хорошие продажи. Телефоны еще больше повысили узнаваемость бренда Wind 
and Rain, и в Европе их продажи также растут. Менее чем через два года 
Wind and Rain Mobile phone станет третьим в мире производителем 
мобильных телефонов после Nokia и Motorola!
Фэн Юй доволен этим 
результатом и считает, что они смогут захватить рынки Китая и Восточной 
Европы, если продолжат развивать свои технологии. Скоро у него будут 
самые высокие продажи мобильных телефонов в мире!
Напитки Lehaha 
также хорошо продаются в западных странах, а их энергетические напитки 
пользуются наибольшей популярностью. В прошлом месяце Lehaha представила
 чайные напитки в больших бутылках, и отчет о продажах показал, что даже
 несмотря на межсезонье, напитки в больших бутылках все равно достигли 
высоких продаж.
На китайском рынке Lehaha догоняет Jianlibao, и 
Чжун Цинсянь заявил, что будущий китайский рынок напитков будет 
принадлежать Lehaha и Jianlibao. Он специально сказал "Lehaha" перед 
"Jianlibao"!
Чжун Цинсянь не беспокоился о таких компаниях, как Ле
 Баши и другие. Эти два гиганта Cola были подавлены на китайском рынке, и
 их продажи снижаются.
Ле Баши использовала национализм и 
монополизировала рынок школьных напитков, чтобы контролировать основные 
рынки. Два гиганта Cola и тайваньские компании могут работать только на 
окраинах.
Рынок положительно отреагировал на лапшу быстрого приготовления Lehaha.
Лапша быстрого приготовления Tong Yi и Kang Shifu намного дешевле, чем 
лапша быстрого приготовления Lehaha, но Lehaha выиграла за счет лучшего 
вкуса лапши, брендинга и каналов распространения.
Лапша быстрого 
приготовления Lehaha хорошо продается также благодаря их рекламе на 
CCTV. Кан Шифу и Тонги не выиграли ни одного рекламного места на CCTV и 
могут рекламироваться только на местных телеканалах.
Рейтинги 
местных телеканалов не могут сравниться с рейтингами CCTV. Фэн Юй и его 
компании купили много рекламных мест на CCTV, но результаты были хорошо 
видны. Продажи их продукции увеличились, а узнаваемость бренда 
повысилась.
Прочитав все рабочие письма, Фэн Юй вошел в другой почтовый ящик. Каждую неделю он будет получать письмо на этот счет.
Фэн Юй улыбнулся, нажав на новое письмо.
"Вчера
 шел дождь, и мы нашли котенка возле нашей школы. Мы тайно принесли его в
 общежитие и чуть не попались сторожу. Чем нам кормить котенка? Нужно ли
 нам ловить мышей для котенка? Но мы боимся мышей..."
Фэн Юй рассмеялся, прочитав письмо.
Едят ли кошки мышей? Даже если у вас нет кошачьего корма, вы можете приготовить для него молоко.
Котенок
 может быть милым, но когда он подрастет, они поймут, что это ошибка - 
приносить его в общежитие. Кошки могут причинить больше вреда, чем 
собаки, особенно на постельном белье и т.д.!
В брачный сезон крики кошек могут свести людей с ума. Никто не сможет спать по ночам.
А? Она зарегистрировалась на новогодний вечер в своей школе и думает, с чем выступать? Может, мне написать для нее сценку?
Фэн
 Юй задумался на некоторое время. Девушке трудно играть в сценках, 
которые он помнил из своей прошлой жизни. Ах да. Песня, которую Фэн Юй 
написал для На Ин, была записана, и она прислала ему образец на кассете.
 Должен ли он прислать кассету?
В любом случае, эта песня будет 
исполнена на новогоднем гала-вечере, и никто не должен заметить, что 
кто-то другой исполнял ту же песню в университете.
Да... Я должен
 сначала сообщить На Йин. Я тот, кто "написал" эту песню и попросил На 
Ин пожертвовать все мои гонорары на благотворительность. Она не должна 
возражать.
Но эта песня - дуэт, и ей нужен партнер".
Фэн Юй улыбнулся. Это должно быть проблемой Чжоу Кэсинь, она может найти подходящего партнера для исполнения этой песни.
Фэн Юй достал из ящика кассету и прослушал ее на своем плеере. Все верно. Это та самая песня, и она по-прежнему так прекрасна.
Но после песни На Ин записала, как она благодарит Фэн Юя. Эта часть должна быть удалена.
"Алло, Гуанвэй? Где ты? Мне нужна твоя помощь".
......
"Брат
 Фэн, ты так срочно вызвал меня, чтобы я помог тебе скопировать 
кассету?" Фу Гуанвэй потерял дар речи. Он - представитель второго 
поколения одной из самых влиятельных семей Гонконга, но сейчас он должен
 был выполнять поручения Фэн Юя.
"У меня дома нет магнитофона, а 
качество звука с магнитофона не очень хорошее. Помогите мне найти 
профессионалов, чтобы сделать копию этой кассеты и удалить часть после 
песни. Мне это нужно срочно".
"Хорошо. Это небольшое дело и должно быть завершено завтра". ответил Фу Гуанвэй.
"Ты
 должен быть осторожен. Эта песня принадлежит кому-то другому, и если 
она просочится, это приведет к тяжелым последствиям". напомнил Фэн Юй.
"Хорошо...
 Я лично принесу ее в звукозаписывающую компанию и попрошу 
профессионалов сделать копию, хорошо? А для чего тебе нужна эта песня?" с
 любопытством спросил Фу Гуанвэй. Он планировал выяснить, сможет ли он 
встретиться с кем-нибудь из молодых певиц на студии звукозаписи, и если 
все пройдет гладко, то сегодня вечером он будет занят.
"Один из моих друзей хочет выучить эту песню, а я просто помогаю".
Фу Гуанвэй: "......" Твой друг хочет выучить эту песню, а я должен выполнять для тебя поручения?!
И кто этот друг? Подруга женского пола?
Фэн Юй проигнорировал вопросительный взгляд Фу Гуанвэя.
"Хорошо. Завтра я принесу кассету в вашу компанию. Есть еще что-нибудь?"
"Что еще, по-твоему, я должен попросить тебя сделать?
"
 Фэн Юй взглянул на Фу Гуанвэя. Ты также должен быть в состоянии 
выполнить задание с первого раза. Как ты думаешь, сможешь ли ты помочь 
мне с другими более сложными заданиями?
Если бы я не был занят, я бы сам поехал в Polygram. Этот лейбл звукозаписи принадлежит компании Philips.
На
 следующий день Фу Гуанвэй с измученным видом передал Фэн Юю две кассеты
 и два компакт-диска. "Я приготовил для тебя кассеты и компакт-диски. Я 
иду спать".
Прошлой ночью Фу Гуанвэй и молодой певец "сражались" 
несколько раундов. Если бы не чудо-пилюля Фэн Юя, Фу Гуанвэй, возможно, 
не выдержал бы столько раундов. Он продержался так много раундов, потому
 что это был первый раз для той девушки, и он был слишком взволнован.
Фэн
 Юй прослушал все кассеты и компакт-диски. Песня и мелодия записаны 
отдельно, и качество хорошее. Фу Гуанвэй все еще достаточно надежен.
Подождите... Где же мастер-копия?
Черт! Этот парень совсем ненадежен!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй отправил кассеты и компакт-диски срочной почтой в Шанхай, а затем отправился в консалтинговую фирму "Ветер и дождь".
Фэн
 Юй проинструктировал Хэ Чжаоцзи продолжать подавлять корейскую вону, и 
вона не должна больше держаться. Если у Кореи нет сильных иностранных 
резервов, они могут только повысить процентные ставки и ограничить 
заимствования, чтобы удержать спекулянтов от сброса вона.
Но такие меры не способны остановить Сороса. Сорос - эксперт в многосторонних атаках, и Южная Корея ему не соперник.
В течение недели оборона Кореи будет прорвана, и курс вона резко упадет.
Фэн
 Юй смотрел по телевизору новости о Южной Корее, когда у него зазвонил 
телефон. Неужели он вспомнил, что забыл вернуть мне мастер-копию, и 
хочет спросить, где я?
"Я в консалтинговой фирме "Ветер и дождь". Можешь принести его сюда". Фэн Юй ответил и сказал.
"А? Что принести?"
"Главную копию той песни. Только не говори мне, что ты потерял ее?"
"А...
 Нет... Она со мной. Э... Брат Фэн, могу я пригласить тебя на обед 
сегодня днем? Я знаю итальянского шеф-повара, который случайно посещает 
Гонконг, и я заказал столик". спросил Фу Гуанвэй.
Фу Гуанвэй хочет угостить меня обедом? Он помог мне сделать копию той песни и все еще хочет угостить меня?
Бесплатных обедов не бывает, и Фу Гуанвэй наверняка что-то задумал!
"Хорошо."
В полдень водитель Фэн Юя отвез его в ресторан, а Фу Гуанвэй уже ждал у главного входа.
"Гуанвэй."
"Брат
 Фэн, пойдем... Я слышал, что этот шеф-повар хорош, и я знаю, что ты 
любишь пробовать хорошую еду из разных регионов." Фу Гуанвэй сказал, и 
Фэн Юй стал более подозрительным.
Фэн Юй знал Фу Гуанвэя довольно 
долго и знал, что он не будет вести себя так без причины. Он даже со 
своим отцом так не обращался!
Действительно. Вскоре после того, как они начали есть, Фу Гуанвэй попытался заговорить с Фэн Юем, но Фэн Юй не смотрел на него.
Наконец, когда они пили вино, Фу Гуанвэй получил возможность спросить Фэн Юя. "Брат Фэн, мне нужна твоя помощь".
"Ты
 уже обратился ко мне как к брату, и ты можешь говорить, что думаешь". 
Фэн Юй знал, что Фу Гуанвэю что-то нужно от него. Но учитывая статус 
семьи Фу в Гонконге, проблема, с которой столкнулся Фу Гуанвэй, должна 
быть не в Гонконге. Это должно быть что-то в Китае.
Если просьба Фу Гуанвэя не связана с политикой или противоречит закону, Фэн Юй поможет.
"Брат
 Фэн, я слышал от Гуанчжэна, что ты умеешь писать песни. Это ты написал 
песню, которую передал мне вчера? Эту песню спели На Ин и Фэй Вонг?". Фу
 Гуанвэй посмотрел на Фэн Юя.
Черт! Этот идиот хочет, чтобы я 
написал для него песню? Я не профессиональный автор песен. Максимум, что
 я могу, это сыграть несколько простых песен на гитаре.
Кроме 
того, я занят на фьючерсном рынке, и каждая минута стоит несколько 
миллионов. Вы хотите, чтобы я написал для вас песню? Сколько я смогу 
заработать на популярной песне?
Но Фэн Юй не хочет отказывать Фу Гуанвэю в его просьбе, ведь он только что помог ему.
"Ты хочешь, чтобы я написал песню? Для кого?" спросил Фэн Юй.
Фу Гуанвэй обрадовался. "Ты можешь написать дуэт?" Фэн Юй согласился. Это здорово!
"Скажи
 мне, кто певица, и я должен услышать ее вокал". Фэн Юй, может, и не 
профессионал, но он знает, что хорошая песня должна соответствовать 
вокалу певицы. Фу Гуанвэй вдруг застенчиво улыбнулся. "Брат Фэн, что ты 
думаешь о моем вокале?"
У Фэн Юя отвисла челюсть. Что? Этот идиот хочет стать певцом?!
Фу
 Гуанвэй хочет, чтобы я написал ему песню? Дуэт? Это должно быть для 
какой-то женщины! Ты хочешь, чтобы я написал песню для тебя, чтобы ты 
пошел за другой женщиной?!
Фу Гуанвэй увидел, что лицо Фэн Юя 
потемнело, и быстро объяснил. "Вчера, после того как я записал для тебя 
песню, я пошел пить и напился. Потом я дал кое-кому обещание. Брат Фэн, 
пожалуйста, помоги мне, иначе я стану тем, кто не смог сдержать 
обещание!"
Фэн Юй догадался, что произошло. Фу Гуанвэй, должно быть, переспал с певицей и пообещал ей песню. Но почему он хочет дуэт?!
"Пойдемте, послушаем женский голос после обеда.
." Фэн Юй покачал головой. "Не проси меня делать это снова!"
В Гонконге много премированных авторов песен, а с опытом Фу Гуанвэя он может нанять любого из них.
Когда
 они добрались до студии звукозаписи, Фэн Юй был ошеломлен, увидев 
женщину. Как получилось, что это она? Но почему ее глаза опухли и 
выглядели так, будто она плакала? Неужели ее заставили прошлой ночью?
"Джоуи,
 не могла бы ты спеть несколько строк для моего брата Фэна? Он 
согласился написать для тебя песню". с гордостью сказал Фу Гуанвэй. "Это
 он вчера написал песню и ни для кого не пишет. На Ин и Сунь Нань стали 
знаменитыми благодаря песням, которые он написал".
У Фэн Юя 
разболелась голова, когда он услышал, как поет Чжои. Голос у нее 
красивый, но в прошлой жизни Фэн Юй не был знаком с ее песнями.
По
 впечатлению Фэн Юя, песня этой девушки - китайская песня. "Хорошо. У 
тебя красивый голос, и ты должна была пройти профессиональное обучение. 
Вы можете говорить по-китайски? Гонконг вернулся в состав Китая, и вы 
должны знать, насколько значителен китайский рынок. Я напишу для тебя 
китайскую песню, и если она тебе не понравится, я отдам ее кому-нибудь 
другому".
Джои робко посмотрел на Фу Гуанвэя. Это не то, что ты 
обещал мне вчера вечером. Ты сказал, что найдешь лучшего продюсера, 
который будет меня опекать и поможет мне выпустить альбом. Прошло уже 
два года с тех пор, как я выиграл конкурс, а у меня даже нет своей 
песни!
"Брат Фэн, она не умеет говорить по-китайски". сказал Фу Гуанвэй.
"Тогда
 иди и выучи его. Думаешь, я знаю, как писать тексты на кантонском? Но я
 смею утверждать, что эта китайская песня сделает ее знаменитой на весь 
Китай и даже на всю Юго-Восточную Азию!" У Фэн Юя есть и другое решение -
 перевести песню на английский язык.
Фэн Юй может говорить и читать по-английски, но он не может писать тексты песен на английском языке.
Фу
 Гуанвэй взял Джоя за руку и сказал. "Поспеши поблагодарить брата Фэна и
 подтяни свой китайский. Эта песня может сделать тебя таким же 
знаменитым, как На Ин и Сунь Нань".
Джоуи кивнул и ответил. "Я буду учить китайский".
Фу Гуанвэй посмотрел на Фэн Юя и спросил. "Брат Фэн, а как насчет дуэта?"
"Нет! Только одна песня! Бери или не бери!" Фэн Юй был в ярости. Ты смеешь петь своим паршивым голосом?!
"Мы хотим ее! Мы сделаем из нее хит-сингл, купим еще несколько китайских песен на Тайване и поможем ей выпустить альбом".
"Принесите мне гитару и позовите композитора, чтобы он написал партитуру".
"Эх!
 Ты... Точно. Это ты. Приходи и напиши ноты для брата Фэна. Я позабочусь
 о тебе, если ты перепутаешь ноты!" Фу Гуанвэй относился к другим совсем
 по-другому.
Фэн Юй вздохнул, отойдя в сторону. Певица, которая нравилась ему в прошлой жизни, была в постели с Фу Гуанвэем!

    
  





  


  

    
      Когда этот профессиональный композитор вышел из комнаты, у него было 
невероятное выражение лица. Неужели эта песня была написана на месте? 
Как кто-то может написать такую прекрасную песню, да еще и специально 
для голоса Чжои.
Фэн Юй ушел, так как не хотел, чтобы его беспокоил Фу Гуанвэй.
Фэн
 Юй не знает, что Фу Гуанвэй напоил девушку и привел ее обратно. Он даже
 лишил ее девственности. После того как Чжои очнулась, Фу Гуанвэй 
отказался на ней жениться. Как может человек из семьи Фу жениться на 
мелкой певичке? Тогда он пообещал выпустить для нее альбом, чтобы 
доставить ей удовольствие.
После этого Фу Гуанвэй воспользовался 
случаем, чтобы провести с ней еще несколько раундов. У него фетиш на 
неопытных девушек, и ради этого он даже съел "волшебную" таблетку!
Теперь
 Фу Гуанвэй наконец-то смог выполнить свое обещание. Он столько сил 
потратил на Джоуи, и пока она ему не надоела, ее можно считать его 
девушкой!
Фу Гуанвэй все еще думал о том, как провести с ней еще 
одну ночь, когда ему позвонил отец и попросил зайти вечером к старшему 
дяде. Сегодня вечером состоится семейный разговор.
Фу Гуанвэй был вне себя от радости. Наконец-то он сможет принять участие в семейном обсуждении!
Фу Гуанвэй прибыл в дом старшего дяди раньше, но заметил напряжение в воздухе, и все выглядели обеспокоенными.
"Брат Гуансянь, что происходит?" мягко спросил Фу Гуанвэй.
"Это
 по поводу твоего Второго Дяди и Гуанчжэна. Они думают попросить 
правительство Гонконга ограничить спекуляцию недвижимостью в Гонконге".
"А?
 Второй дядя больше всего инвестирует в недвижимость, и это нормально, 
что он беспокоится о рынке недвижимости Гонконга. Но инвестиции брата 
Гуанчжэна в основном в физический бизнес. Почему он ввязался в это?" Фу 
Гуанвэй был озадачен.
Они хотят изменить рынок недвижимости? 
Многие из ведущих застройщиков Гонконга пользуются влиянием, и многие из
 10 крупнейших магнатов Гонконга работают на рынке недвижимости.
Хотя они, возможно, не так могущественны, как семья Фу, они грозные противники.
Второй
 дядя хочет ввести меры по охлаждению рынка недвижимости, а это затронет
 их интересы, и семье Фу придется столкнуться со многими влиятельными 
семьями! Как он может преуспеть?!
"Гуанчжэн хочет сделать что-то, 
чтобы произвести впечатление на дочь профессора Ляна. Я должен признать,
 что дочь профессора Ляна неплохая, но ему не нужно попадать из-за нее в
 неприятности". Фу Гуансянь ответил сердито.
Когда Фу Гуанчжэн был
 плейбоем, его брат, Фу Гуансянь, беспокоился. Но после того, как Фу 
Гуанчжэн начал усердно работать, он почувствовал давление. Однако после 
того, как Фу Гуанчжэн обогнал отца, он почувствовал облегчение.
Фу
 Гуанчжэн может стать следующим главой семьи Фу, и статус Фу Гуансяна в 
семье также повысится. Но теперь Фу Гуанчжэн и его второй дядя сошли с 
ума и связались с влиятельными семьями, попросив их реформировать рынок 
недвижимости Гонконга. Это чревато неприятностями!
Даже если Фу 
Жунци пойдет искать их, они могут не согласиться. Семья Фу не настолько 
сильна, чтобы подавлять других. Если две из этих семей будут 
сотрудничать, они смогут легко подавить семью Фу!
К ним 
присоединились двоюродные братья Фу Гуанвэя из семей его старшего и 
второго дядей. Они были примерно одного возраста и очень близки.
Фу Гуанвэй чувствовал, что его двоюродные братья из семьи старшего дяди, кажется... злорадствуют!
Так
 и есть. За эти несколько лет Гуанчжэн стал выдающимся и добился хороших
 результатов в Китае. Фу Гуанвэй слышал, что бизнес Фу Гуанчжэна 
распространился на Европу и заработал несколько миллиардов гонконгских 
долларов на этом финансовом кризисе.
С помощью профессора Ляна 
брат Гуанчжэн мог бы стать преемником. Но сейчас брат Гуанчжэн устроил 
беспорядок и оскорбил многие влиятельные семьи в Гонконге. Это означает,
 что он не подходит для того, чтобы стать следующим главой, а два других
 двоюродных брата Фу Гуанвэя имеют больше шансов.
Через некоторое время все прибыли, а помощникам в доме приказано удалиться.
"Гуанчжэн, расскажи всем об этом инциденте". Фу Жунци посмотрел на Фу Гуанчжэна и кивнул.
Фу
 Гуанчжэн объяснил всю ситуацию и рассказал всем, что он попросил 
нескольких своих друзей помочь осуществить эту меру охлаждения.
Фу
 Ронгки добавил, что он попросил своих друзей распространить информацию.
 Он также считает, что если рынок недвижимости Гонконга не будет 
реформирован, то пузырь лопнет, как в Японии.
"Почему вы двое не обсудили сначала со мной?" спросил Фу Жунци.
Этот
 вопрос не касается интересов одной семьи. Он затрагивает интересы 
многих семей и заставит семью Фу столкнуться с остальными влиятельными 
семьями. Это не лучшим образом скажется на развитии семьи Фу.
У 
супермена Ли много инвестиций в Канаде, но большая часть его инвестиций 
принадлежит не ему одному, а является совместными предприятиями с двумя 
другими ведущими магнатами. Это делается для снижения рисков, капитала и
 повышения конкурентоспособности.
Влиятельные семьи Гонконга 
конкурировали друг с другом, но в то же время являются партнерами. Но 
после того, что произошло в этот раз, какая влиятельная семья захочет 
снова работать с семьей Фу?
Основной бизнес вашей семьи Фу - 
розничная торговля и финансовый рынок, а мы занимаемся недвижимостью. 
Теперь вы хотите охладить рынок недвижимости и снизить нашу прибыль? Что
 вы пытаетесь сделать?
Когда они защищали Гонконг от Сороса, Фу 
Жунци стал лидером, и многие магнаты были недовольны таким раскладом. 
Они считают, что многие вещи нужно сначала обсудить, а не Фу Жунци 
принимать решения.
После поражения Сороса этот временный союз закончился.
Теперь
 каждый боролся сам за себя и начал продавать свои акции, когда индекс 
был высок. Они хотели получить прибыль, и в результате многие простые 
инвесторы потеряли деньги.
Магнаты начали сами инвестировать в финансовый рынок Южной Кореи и не хотят работать с семьей Фу.
Они считали, что прибыль, полученная Фу Жунци, слишком мала. Эти 
магнаты были недовольны семьей Фу, а теперь произошел этот инцидент, и 
семья Фу может оказаться в изоляции.
Фу Жунцюй опустил голову. "Я 
не ожидал от них такой реакции. Они должны знать об опасности на нашем 
рынке недвижимости, и рынок не рухнет в ближайшие несколько лет, если 
будут приняты меры по охлаждению. Если рынок рухнет, они тоже понесут 
убытки".
"Глупости! Разве вы не помните, что случилось, когда 
рынок недвижимости Гонконга рухнул раньше? Многие из них воспользовались
 возможностью купить недвижимость по низким ценам и заработали много 
денег. Неужели вы думаете, что они ошибаются, не помогая вам принять 
меры по охлаждению рынка? Все они ждут обвала рынка недвижимости, чтобы 
приобрести недвижимость по низким ценам!".
Именно эти мелкие 
спекулянты недвижимостью понесут убытки, когда рынок недвижимости 
рухнет. Эти застройщики уже продали свои квартиры, и какие убытки они 
понесут? В последнее время многие из этих магнатов не покупали земельные
 участки и сдавали большую часть своей недвижимости в аренду по низким 
ценам.
Как только на рынке недвижимости произойдет обвал, они придут в себя. Меры по охлаждению? Это помешает им делать деньги".
"Брат,
 что нам теперь делать?" Фу Ронгку чувствовал себя беспомощным и не 
думал о последствиях. Неудивительно, что их отец позволил Фу Ронгки 
стать главой семьи и никогда не думал о нем. Этот инцидент показал 
разницу в их возможностях.

    
  





  


  

    
      В конце концов, семья Фу не пришла к выводу, как разрешить этот 
инцидент, и может делать только шаг за шагом. Фу Жунци сказал, что он 
подумает, как улучшить их отношения с остальными семьями, и они не 
должны больше поднимать эти предложения.
После окончания встречи 
Фу Жунци позвал Фу Гуанчжэна к себе в кабинет, чтобы спросить его об 
этих мерах охлаждения. Он не верит, что Фу Гуанчжэн сам додумался до 
этих предложений. Возможно, он и придумал бы одну из мер, но он не может
 придумать столько эффективных мер.
"Я спрашивал Фэн Юя, и он тоже
 советует мне не делать этого. Но я чувствую, что хотя мы и можем 
заработать много денег, когда рынок недвижимости Гонконга рухнет, но 
влияние на экономику Гонконга будет серьезным". Фу Гуанчжэн объяснил.
"Те,
 кто потеряет деньги при крахе рынка недвижимости, - это жадные 
спекулянты. Те, кто купил недвижимость для проживания, не понесут 
больших потерь. Даже когда рынок недвижимости Гонконга рухнет, экономика
 Гонконга не будет такой, как в Японии".
......
"Фенг, когда мы сможем вернуть наши средства?" спросил Кириленко.
"Мы
 можем снять часть наших средств сейчас. Вам срочно нужны деньги?" Даже 
если Кириленко нужны деньги, он легко мог собрать деньги с помощью своих
 связей, если только сумма, которая ему была нужна, не была слишком 
большой.
"Нет. Я хочу спланировать, когда строить свой особняк!" 
гордо ответил Кириленко. "Я нанял нашего лучшего архитектора, и мой 
особняк будет лучшим в мире!"
Фэн Юй был удивлен. Неужели 
Кириленко хочет жить в особняке? Особняки в России красивые, но Фэн Юй 
не нравится тамошний климат. Поездка туда время от времени, чтобы 
спастись от летней жары, - это нормально. Но если жить там целый год, он
 сойдет с ума!
"Проект вашего особняка уже готов?"
"Еще нет.
 Я еще не купил землю. Как вы думаете, какого размера должен быть мой 
особняк? Если он будет слишком большим, не повлияет ли это на моего 
отца?".
Глядя на выражение лица Кириленко, Фэн Юй понял, что тот не спрашивает у него совета. Он просто хвастается перед ним!
"Все зависит от тебя.
Ваших денег хватит, чтобы построить лучший в мире особняк. Я помогу вам
 вывести часть денег через несколько дней. Достаточно ли 100 миллионов 
долларов США?" Фэн Юй сказал 100 миллионов долларов США так, как будто 
это был 1 доллар США.
"Должно хватить на землю, дизайн и строительные материалы. Остальное я смогу использовать для ремонта, когда придет время".
Фэн
 Юй пристально посмотрел на Кириленко. На сто миллионов долларов можно 
купить только землю, дизайн и материалы? Черт! Он собирается построить 
лучший в мире особняк?
Но неужели земля в России такая дорогая?
Сколько
 Кириленко собирается потратить на этот особняк? Если строительство 
обошлось более чем в 100 миллионов долларов США, то как насчет ремонта? 
Гордый Кириленко наверняка купит знаменитые картины маслом и антикварный
 фарфор, чтобы украсить свой дом.
Черт возьми! После завершения 
строительства его особняка я должен поехать туда, чтобы насладиться им в
 течение нескольких дней. Возможно, его особняк даже лучше, чем особняк 
Билла Гейтса. По крайней мере, стоимость строительства намного выше.
"Вы
 собираетесь построить умный дом, как у Билла Гейтса? Нет. Вы должны 
построить его лучше, чем он. Вы можете позволить Lenovo Kingsoft помочь 
вам разработать программное обеспечение". предложил Фэн Юй.
"Мы 
можем поговорить об этом позже. У меня только два требования. Большой и 
красивый. О, второе поколение Songjiang Offroad будет запущено, верно? 
Когда это будет?"
"Это должно произойти в начале следующего года. Новая версия более мощная и основана на ваших требованиях".
Когда
 Songjiang Offroad продается в России, он быстро становится популярным. 
Но очень скоро Кириленко пожаловался, что двигатель недостаточно мощный,
 и ему трудно подниматься по крутому склону с тяжелым грузом.
Теперь
 компания Bing City Machinery Company разработала новый 
восьмицилиндровый двигатель, а объем двигателя был увеличен до 3,0 л. 
Конечно, цена выше, но Кириленко сказал, что это не проблема. Как только
 этот автомобиль будет запущен, он закажет 5 000 единиц!
С 
обещанием Кириленко компании Bing City Machinery Company нечего бояться.
 Продажи в Китае будут хорошими, и у них еще есть Европа и рынок США.
"О,
 не могли бы вы попросить своих людей разработать для меня дизайн 
лимузина? Я хочу, чтобы в этом лимузине были использованы лучшие 
технологии и материалы". Кириленко - человек, который говорит все, что 
приходит ему в голову.
"Лимузин? Для кого?"
"Для меня."
Фэн Юй любопытно. Кириленко не любит лимузины.
"Вы
 предпочитаете шасси внедорожных моделей или шасси седанов?" Кириленко -
 крупнейший дистрибьютор Songjiang Motors, и если не упоминать о его 
отношениях с Фэн Юем, Songjiang Motors должна выполнить его просьбу и не
 заработать на нем денег.
"Используйте внедорожное шасси. На более
 высоком шасси он будет чувствовать себя комфортнее". О, помоги мне 
выгравировать двух людей на капоте".
Фэн Юй наконец-то понял, почему Кириленко попросил этот лимузин.
"Вы используете его в качестве свадебного автомобиля?"
"Конечно.
 Если нет, то зачем мне медленный лимузин? Особняк тоже для моей 
свадьбы". гордо ответил Кириленко. На строительство особняка уйдет не 
менее двух лет, а его свадьба будет отодвигаться!
Честно говоря, Кириленко чувствовал, что его невеста будет хорошей женой, с ее образованием, происхождением, внешностью и т.д.
Но
 поскольку это брак по расчету, Кириленко не чувствует себя комфортно. 
Кроме того, после женитьбы он потеряет часть своей свободы. Его невеста 
постоянно просит его пить меньше. Какой смысл жить, если не пить?
Его
 невеста по-прежнему запрещает ему напиваться. Какой смысл пить, если 
ему не разрешают напиваться? Вот почему он старался отложить свою 
свадьбу и наслаждаться ею, пока есть возможность.
"Hahaha.... Нет 
проблем. Я позабочусь о том, чтобы ты был доволен. Позже пришлите мне 
фотографию вас и вашей невесты. У вас есть еще какие-нибудь требования? Я
 запишу их и отправлю своим дизайнерам, а они пришлют вам проект". Фэн 
Юй рассмеялся.
Вэнь Дунцзюнь и Чжан Хань поженились, и Фэн Юй прилетел, чтобы присутствовать на свадьбе.
Семья
 Фэн Юя просила его жениться. К счастью для него, у Ли На еще есть год 
до окончания школы, и он может использовать это как предлог.
Он 
все еще не уверен, стоит ли ему отказываться от Чжоу Кэсинь, своей жены в
 прошлой жизни. Пока Фэн Юй не встретил ее, он не будет думать о браке.
Неожиданно зазвонил телефон в комнате.
"Алло?"
"Босс,
 я Хэ Чжаоцзи. Сорос начал свой ход. Курс корейской воны внезапно вырос!
 Если курс поднимется на 8%, большинство людей будут вынуждены 
расторгнуть контракты!"
Фэн Юй просветлел. Сорос наконец-то сделал свой ход. Хорошо. Давайте сразимся с ним в Южной Корее!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй поспешил в свой кабинет и увидел, что все заняты. Увидев Фэн Юя, все встали, ожидая его приказаний.
"Сегодня
 мы ничего не будем делать. Старина Хэ, я сказал тебе отменить все наши 
будущие контракты, как только ты заметишь какие-либо отклонения от 
нормы. Ты это сделал?"
"Да, но наша прибыль составляет всего 8%". 
сообщил Хэ Чжаоцзи. У них было слишком много контрактов. Несмотря на то,
 что все сделки осуществляются в электронном виде, все равно были 
некоторые задержки. Если бы не это, они получили бы не менее 20%.
"Хорошо.
 Это не плохо. Не расстраивайся". Сорос действовал слишком неожиданно, и
 8% прибыли считается хорошим результатом. Многие люди понесли убытки.
"Босс, мы сегодня будем только наблюдать за рынком?" спросил кто-то.
"Именно
 так. Вы все будете следить за рынком и анализировать, когда Сорос 
отменил свои контракты и купил корейские воны. Также вы все должны 
проанализировать ошибки, допущенные этими гонконгскими магнатами, и 
обсудить их между собой".
То, что Сорос внезапно сменил позицию и 
начал повышать курс корейской воны, также может быть ловушкой, и Фэн Юй 
не будет безрассудно входить в рынок. Он не понес никаких потерь и 
заранее предупредил об этом семью Фу.
Фэн Юй и семья Фу 
хеджировали свои инвестиции, и независимо от роста или падения курса, их
 потери не будут большими. Конечно, прибыль тоже не будет высокой. Если 
нет, то прибыль Фэн Юя не будет такой низкой, судя по тому, как вчера 
упал курс корейской воны.
Но то, что они сделали, считается 
реальными инвестициями. Те, кто ставит только на повышение или понижение
 курса, являются спекулянтами. Они могут получить прибыль, в несколько 
раз превышающую их капитал, а могут и потерять все в один миг!
Гонконгские
 магнаты, которые шортили корейскую вону, являются спекулянтами, и они 
не только шортили корейскую вону, но и использовали высокий леверидж.
Все они не ожидали, что курс корейской воны внезапно вырастет.
Из-за
 высокого кредитного плеча они могут быть вынуждены отменить свои 
контракты в любой момент. Они должны пополнить свои счета и снизить 
кредитное плечо.
То, что произошло, оказалось совершенно не таким,
 как они себе представляли. Разве слухи не говорили, что, следуя за 
Соросом, вы непременно заработаете деньги? Помимо Гонконга, разве Сорос 
не выигрывал всякий раз, когда атаковал валюту другой страны?
......
"Старина
 Лю, как дела на твоей стороне? Можешь одолжить мне 10 миллионов? У меня
 проблемы с денежными потоками. А??? Твои деньги тоже застряли на 
рынке?"
"Старик Чжао, мои деньги все на рынке. Можешь одолжить мне немного? У тебя остался только 1 миллион, и это HKD?! Неважно."
"Старый
 Ма, что ты сказал? Ты хочешь занять у меня денег? Я все еще обзваниваю 
людей, чтобы занять денег. Если я не смогу пополнить свой счет, все мои 
будущие контракты будут аннулированы". У вас тоже короткая корейская 
вона?".
Гонконгский магнат Ниу Деминг расхаживал взад-вперед по 
своему офису. Он вложил 100 миллионов долларов США и использовал 
15-кратное кредитное плечо для короткой позиции по корейской воне. Он 
был вне себя от радости, когда курс корейской воны упал в самом начале. 
Если бы корейская вона упала на 10%, то его 100 миллионов долларов США 
получили бы прибыль в 150 миллионов долларов США!
Вчера корейская 
вона упала на 3%, и многие люди говорили, что вона больше не продержится
 и сегодня резко упадет. Ниу Деминг тоже так считает, так как слышал, 
что Сорос накопил еще один значительный фонд для атаки на вону!
Тайвань не подходит Соросу, а как Южная Корея может ему подойти? Иностранные резервы Южной Кореи меньше, чем в Гонконге.
Более того, если к атакам на корейскую вону присоединились многие гонконгские магнаты, курс воны должен рухнуть.
Но сегодня курс вона неожиданно вырос. Вон не только восстановился после вчерашнего падения, но даже вырос на 2%.
Гонконгские магнаты слишком доверились Соросу и увеличили свои доли, в результате чего у них возникли финансовые трудности.
Если один или два магната сталкивались с финансовыми проблемами, они могли легко занять деньги у своих друзей.
Но когда большинство магнатов сталкиваются с теми же проблемами, кто им поможет?
В это время все магнаты подумали о Фу Жунци.
Когда Фу Жунци предложил им инвестировать вместе с ним, все они 
отказались. Они считали, что Фу Жунци слишком консервативен, но теперь 
доказано, что консервативность снижает риски.
Если магнаты смогут 
повернуть время вспять, они наверняка решат прислушаться к совету Фу 
Жунци и не понесут таких больших потерь!
Ниу Демин некоторое время колебался, прежде чем позвонить Фу Жунци.
"Менеджер Ниу, почему вы звоните мне?" Фу Жунци знал, что вона внезапно выросла, и Ню Деминг просит людей занять денег.
Когда
 Ниу Деминг позвонил, Фу Жунци знал, что он, должно быть, звонит, чтобы 
занять денег. Но он все равно специально спрашивает, зачем тот звонит.
"Господин Фу, я столкнулся с некоторыми проблемами и надеялся занять у вас денег". сказал Ниу Деминг.
Когда все гонконгские магнаты не соглашались с инвестиционными стратегиями Фу Жунци, Ниу Демин был одним из них.
"Вы
 хотите занять денег? Нет проблем. Мы все друзья, и я обязательно помогу
 тебе, когда у тебя возникнут трудности". ответил Фу Жунци.
Ниу 
Демин был вне себя от радости. Он не ожидал, что Фу Жунци так легко 
согласится. Если бы он знал, что получить кредит у Фу Жунци так легко, 
он бы позвонил раньше.
"Спасибо, господин Фу. На какой процент вы рассчитываете, и когда вы сможете одолжить мне деньги?"
"Сколько денег вам нужно?"
"Могу ли я занять 50 миллионов долларов США?"
"Только
 50 миллионов долларов США? Нет проблем. Вы можете сами решить, сколько 
процентов вы хотите мне дать. Мне интересно, что вы собираетесь делать с
 этой суммой денег?".
Что я буду делать с этой суммой денег? 
Конечно, я буду использовать ее для пополнения счета и снижения 
кредитного плеча. Что еще я могу сделать?
"Что вы имеете в виду?" спросил Ниу Деминг.
"Почему
 бы вам не передать свой портфель мне и не позволить мне управлять им за
 вас? Я не смею утверждать, что смогу помочь вам заработать много денег,
 но, по крайней мере, я не позволю вам потерять деньги".
Ниу Демин понял, почему Фу Жунци так легко согласился. Он хочет получить контроль над их средствами.
Но, по правде говоря, это хорошее решение, и Ню Демину не нужно занимать деньги.
Судя по словам Фу Жунци, он будет нести весь риск за него.
После этого случая Ниу Деминг понял разницу между Фу Жунци и им, когда дело дошло до финансовой торговли.
"Господин Фу, а остальные тоже передали свои портфели вам?".
"А вы как думаете?" Фу Жунци не ответил на вопрос Ниу Демина напрямую.
Все
 верно. У большинства магнатов их деньги застряли на рынке, и только у 
Фу Жунци все еще достаточно средств. Если Фу Жунци захочет помочь, он 
может даже заставить курс корейской воны упасть. Всем им не придется 
пополнять свои счета, и, если повезет, они смогут получить прибыль.
"Господин Фу, я зайду к вам в офис позже. Я позволю вам заняться моими инвестициями".
Когда
 Ниу Демин прибыл в компанию Фу Жунци, он увидел много знакомых лиц. Все
 они были гонконгскими магнатами, и, судя по их выражениям, они должны 
были быть такими же, как и Ню Демин. Они обратились к Фу Жунци, чтобы 
занять денег, но в итоге передали ему свои инвестиционные портфели.
Все
 посмотрели друг на друга и неловко улыбнулись. Если бы они знали, что 
так произойдет, то не стали бы игнорировать совет Фу Жунци.

    
  





  


  

    
      "Дядя Фу, сколько людей согласились позволить тебе распоряжаться их средствами?" Фэн Юй рассмеялся и спросил.
"Много.
 Я не ожидал, что они окажутся такими сумасшедшими. Они все играют в 
азартные игры со своим богатством". Фу Жунци покачал головой. Эти люди 
смелые.
Ставить все свои активы в какой-либо отрасли - это 
нормально, даже если им придется потерять все свои деньги. Но они были 
ослеплены своей жадностью.
Они могут получить прибыль, но есть и 
риск. Фу Жунци не ожидал, что все гонконгские магнаты окажутся настолько
 безрассудными в вопросах инвестирования. Это просто шутка!
Общая 
сумма средств, вложенных этими магнатами, составила более 1 миллиарда 
долларов США. Но то, что они сделали, также позволило Фэн Юю и Фу Жунци 
собрать все средства вместе. Фу Жунци должен отдать магнатам только 10% 
прибыли, согласно подписанному между ними соглашению. Остальная прибыль 
будет принадлежать Фу Жунци!
Фу Жунци также подписал соглашение с 
Фэн Юем. Они будут сотрудничать, а прибыль будет делиться в соответствии
 с пропорциями. Супермен Ли также присоединился к ним и вложил несколько
 миллиардов долларов США в фонд Фу Жунци, предоставив ему возможность 
управлять им.
"Мы должны начать подготовку. С завтрашнего дня мы начнем атаковать корейскую вону".
Все
 эти магнаты шортили корейскую вону, и все фьючерсные контракты были 
переданы в компанию Фу Ронгки, занимающуюся прямыми инвестициями. 
Большая часть прибыли достанется Фу Ронгки и Фэн Юю, а обесценивание 
корейской воны пойдет им на пользу.
Внезапный рост корейской воны 
должен быть делом рук Сороса, и он должен был купить много фьючерсных 
контрактов с длинной позицией. Единственный способ заставить Сороса 
понести убытки - это заставить курс корейской воны упасть.
Кроме 
того, в результате атаки на корейскую вону пострадает экономика Южной 
Кореи, что остановит мощные корейские предприятия на их пути.
......
"Босс,
 наша догадка верна. Эти гонконгские магнаты оказались в ловушке на 
рынке. Все они держат короткие позиции по корейской воне, и лишь 
немногие из них занимаются хеджированием". Друкен Миллер взволнованно 
сказал.
"Хмф!
Эти недальновидные люди думали только о 
прибыли и не задумывались о том, смогут ли они спастись сами. Кто-нибудь
 пришел им на помощь?" спросил Сорос.
"Мы следили за средствами 
Фенга и Фу. Они должны были готовиться к атаке на корейскую вону. Должны
 ли мы продолжать толкать курс воны вверх, или нам следует сейчас 
урегулировать эти контракты и начать шортить ее?" спросил Друкен Миллер.
"Мы
 должны позволить им сначала использовать больше своих средств для атаки
 на вон, а мы должны начать шортить корейскую вону. Таким образом, когда
 курс корейской воны упадет, мы получим больше прибыли".
Сорос 
покрутил бокал с вином, который держал в руках. В предыдущие два раза, 
когда они все вместе шортили на рынке Forex, Сорос возглавлял атаки, а 
Фэн Юй следовал за ним, чтобы получить прибыль. На этот раз он должен 
заставить Фэн Юя приложить больше усилий, а сам будет прятаться позади, 
чтобы заработать деньги. Он также может внезапно уйти с рынка, заманив 
туда средства Фэн Юя для борьбы с южнокорейским правительством!
До
 сих пор Сорос не знает, сколько средств у Фэн Юя. У него есть только 
приблизительная оценка средств этих гонконгских магнатов.
Сорос 
исчерпал все свои карты, и новые средства к нему больше не поступят. Но у
 него все еще есть репутация. Например, он не единственный, кто 
подталкивает курс корейской воны вверх. Он обратился к нескольким 
международным спекулянтам с просьбой о сотрудничестве.
На этот раз
 Сорос делает вид, что подталкивает корейскую вону вверх, и заставляет 
Фэн Юя и его союзников вкладывать больше средств, чтобы обесценить вону.
 После этого он переключится, когда вона достигнет высокого положения, и
 получит больше прибыли, чем Фэн Юй!
Сорос также может отменить 
свои контракты с короткой позицией раньше и подтолкнуть курс корейской 
воны вверх. Это заставит Фэн Юя и его союзников понести огромные убытки!
......
"Президент Пак, курс нашей воны внезапно упал. Кто-то сбрасывает воны в больших количествах!" Кто-то ворвался в кабинет.
"Почему это происходит? Я думал, Сорос и те люди уже уехали?" Пак Ёсин был шокирован.
Он все еще думал о том, как стабилизировать курс корейской воны. Почему курс снова колебался?
"Мы не уверены, и мы следили за Соросом. Должно быть, это кто-то другой, или Сорос использует какие-то неизвестные нам счета".
"Сорос отменил их контракты?".
"Пока нет. Их контракты на длинные позиции все еще действуют".
Пак Юшин почувствовал облегчение. Таким образом, у Сороса не будет другого выбора, кроме как толкать вверх корейскую вону.
Пак Юшин не подумал о том, что если Сорос поменяет позицию и начнет шортить корейскую вону.
В
 последующие несколько дней настроение Пак Ёсина напоминало костальский 
аттракцион. Курс корейской воны сильно колеблется. Курс поднимается на 
несколько процентов, а на следующий день падает на несколько процентов. 
Правительство Кореи больше не контролирует свою валюту.
Теперь 
корейское правительство знает, что два противоборствующих фонда 
находятся в состоянии войны, используя корейскую вону в качестве оружия.
Пак
 Ёсин чуть не расплакался. Всем вам, международным спекулянтам, больше 
нечем заняться? Почему вы должны выбирать Форекс в качестве поля битвы? 
Даже если вы все должны использовать Forex для борьбы, почему вы все не 
можете пойти и поиграть с валютой другой страны? Почему это должна быть 
именно корейская вона?
Вы знаете, как нам было трудно? Мы призвали
 всех наших граждан пожертвовать свое золото и использовать его для 
стабилизации нашей валюты. У всех наших телезвезд теперь нет золотых 
украшений!
Что вы все пытаетесь сделать?
Это первый раз, 
когда Пак Юшин переживает финансовую войну. Даже когда на Таиланд 
напали, такой ситуации не было. Корейская вона сейчас похожа на 
баскетбольный мяч, который выхватывают две противоборствующие команды.
......
"Племянник Фэн, ты разгадал уловки Сороса?" Фу Жунци нахмурился и спросил.
За
 последние несколько дней Фу Жунци и Фэн Юй вложили много своих средств.
 Сорос - грозный соперник, и ему всегда удается уловить наилучший момент
 для создания портфеля и получения прибыли.
В разгар битвы Фу 
Жунци удалось урегулировать контракты гонконгских магнатов по короткой 
позиции без потерь и прибыли. Но магнаты были недовольны, так как они 
использовали так много средств и могут только вернуть свой капитал.
"Скоро.
 Я думаю, что если мы будем продолжать в том же духе, у Сороса не 
останется другого выбора, кроме как соревноваться с нами в использовании
 средств!" Фэн Юй посмотрел на Фу Жунци. "Мы воспользуемся слухами, 
чтобы поддержать нас. Распространите новость о том, что Сорос собирается
 заставить корейскую вону упасть, а мы сделаем вид, что тоже идем на 
все. Не забудьте распространить новость о том, что именно мы победили 
Сороса и его команду ранее!".
Сорос не хочет встретиться с Фэн Юем
 лицом к лицу? Тогда Фэн Юй заставит Сороса сразиться с ним. Сорос может
 контролировать так много фондов, потому что он имеет титул лучшего в 
мире управляющего фондами.
Если Сорос откажется принять вызов Фэн Юя, он потеряет свою репутацию и это отразится на его фонде Quantum.
Если
 другие спекулянты не последуют за ним и не потеряют свое доверие, 
Квантовый фонд Сороса станет обычным инвестиционным фондом. Сорос больше
 не будет командовать международными спекулянтами!
На следующий 
день в новостях сообщили, что многие гонконгские бизнесмены 
объединяются, чтобы помочь Южной Корее защитить свою валюту. Если Сорос 
захочет атаковать корейскую вону, ему придется сначала столкнуться с 
этой группой бизнесменов!
Хотя повышение курса корейской воны 
приведет к снижению прибыли Фэн Юя, но он выиграет во многих других 
областях. Например, он будет стоять на стороне праведников, заручится 
поддержкой корейского правительства и в то же время заставит многих 
людей потерять доверие к Соросу.
Сорос увидел сообщения в новостях
 и пришел в ярость. Отлично! Вы все напрашиваетесь на это! Вы думаете, 
что можете переступить через меня?!
Я дам вам всем понять, что это большая ошибка - идти против меня!
......
На
 этот раз заплакал президент Центрального банка Кореи Пак Юшин. 
Проклятье! Вы оба хотите развязать войну, давайте... Почему вы все 
выбрали Корею в качестве поля боя? Почему????
Примечания 
переводчика: Эта глава немного запутана. Фэн Юй и Фу Жунци должны 
стремиться понизить курс корейской воны из-за своих контрактов с 
короткой позицией, а Сорос должен стремиться повысить курс корейской 
воны. Но ближе к концу главы их позиции поменялись. Я не знаю точно, что
 произошло, поскольку это то, что написал автор. Возможно, автор 
объяснит это в следующих главах. В любом случае, разборка между Соросом и
 Фэн Юем произойдет в ближайшее время.

    
  





  


  

    
      Правительство Южной Кореи также получило совет от "эксперта" принять 
те же стратегии, которые использует правительство Гонконга для 
приведения валютного курса в норму. Правительство Кореи собирается 
сидеть в стороне и наблюдать за борьбой двух сторон!
Таким образом, кто-то будет скупать воны, выброшенные Соросом, а правительство Южной Кореи сможет перехватить их в любой момент!
Сорос
 почувствовал отвращение к этой стратегии. Эта стратегия глупая, но 
очень эффективная, и победителем будет та сторона, у которой больше 
средств, и это уже не битва умов.
Неужели Сорос не понимает, 
почему все вместе не могут мирно зарабатывать деньги? Почему вас волнует
 экономика Южной Кореи? Все, что имеет значение, - это прибыль. Но Сорос
 забывает, что изначально он также пытался подставить Фэн Юя.
Когда
 обе стороны сотрудничали, никто не понес бы убытков, а позже у них 
возникли некоторые конфликты, но Сорос посчитал, что на это можно не 
обращать внимания.
Теперь Фэн Юй, Фу Жунци и гонконгские магнаты 
готовятся сразиться с Соросом в Южной Корее. Это очень расстроило 
Сороса. Неужели у нас так много ненависти друг к другу? Как вы можете 
зарабатывать деньги, если ведете против меня войну?
Сорос должен 
сохранить свой титул управляющего хедж-фондом № 1 в мире и не может 
отступить от вызова Фэн Юя. Но он не переживает, что проиграет, так как 
твердо уверен, что у Фэн Юя и его союзников нет больше средств, чем у 
него!
......
"Сторона Сороса начинает сбрасывать корейские воны. Будем ли мы покупать?" спросил Хэ Чжаоцзи.
"Да.
 Мы будем покупать все, что они будут сбрасывать. До тех пор, пока наши 
средства не достигнут нижней границы, мы будем продолжать покупать". 
Сигара в руке Фэн Юя была почти раздавлена, и это показывало, что Фэн Юй
 чувствует себя не так расслабленно, как кажется.
Хэ Чжаоцзи колебался некоторое время и вернулся к работе.
Хэ
 Чжаоцзи не понимает, почему Фэн Юй так поступает. Сейчас они не могут 
поднять курс корейской воны своими средствами, а могут только 
стабилизировать его. Но если не будет колебаний курса, как они 
собираются зарабатывать деньги?
Не забывайте, что на часть средств Фэн Юя начисляются проценты, и ежедневные проценты составляют немаленькую сумму.
Южная Корея - это не Гонконг, и почему они должны им помогать?
Возможно, все обстоит так, как говорит Фэн Юй. Победив Сороса здесь, он не позволит ему снова напасть на Гонконг.
"Племянник
 Фэн, эти недальновидные люди думают о том, чтобы вывести свои средства,
 и если бы не соглашения, они бы уже сделали это". Фу Жунци знал, что 
Фэн Юй не любит Южную Корею. После волатильных колебаний корейской воны 
их экономика уже пострадала.
Кроме того, Фэн Юй и его союзники все
 еще могут получить прибыль от этой войны. Они могут позволить Соросу 
одержать небольшую победу и позволить курсу корейской воны немного 
упасть, а сами будут покупать фьючерсные контракты с длинными позициями.
 Когда курс корейской воны вернется в свой нормальный диапазон, они 
получат прибыль.
Хотя прибыль не такая большая, как при сотрудничестве с Соросом в подавлении курса корейской воны, это лучше, чем ничего.
Они
 могут атаковать своих противников и одновременно получать прибыль. Это 
не так просто сделать. Кроме того, это сблизит семью Фу с Фэн Юем, и 
если в будущем у Фэн Юя появятся новые предприятия или бизнес, Фу Жунци 
может получить в них долю.
Супермен Ли согласился позволить Фу 
Жунци управлять его средствами также из-за Фэн Юя. Супермен Ли 
прокладывает путь для своего следующего поколения, и он чувствовал, что 
Фэн Юй - это тот, кто может помочь его сыновьям в будущем. Конечно, 
Супермен Ли может позволить консалтинговой фирме "Ветер и дождь" 
управлять его фондом, но комиссия слишком высока. Консалтинговая фирма 
"Ветер и дождь" берет в три раза больше, чем компания Фу Жунци!
В 
любом случае, Фэн Юй и Фу Жунци будут инвестировать вместе и получат 
одинаковую прибыль. Инвестирование с Фу Жунци равносильно поддержке Фэн 
Юя, и Фэн Юй не будет возражать.
Фу Жунци сейчас немного сожалеет.
 Если бы он заметил способности Фэн Юя раньше, семья Фу могла бы стать 
влиятельной семьей №1 в Гонконге и превзойти Супермена Ли!
Но и 
нынешняя ситуация не так уж плоха. Фу Гуанчжэн и Фэн Юй очень близки, и 
семья Фу поддерживала Фэн Юя в последние несколько лет.
"Если их 
предвидение будет таким же хорошим, как у тебя, то их богатство будет в 
несколько раз больше, чем то, что они имеют сейчас". Фэн Юй рассмеялся.
"Именно так. Если бы у них была твоя прозорливость, они бы давно превзошли меня". ответил Фу Жунци.
Фу
 Жунци чувствовал, что активы Фэн Юя больше, чем кажется, и, возможно, 
тот уже обогнал его. Однако он не может спросить Фэн Юя напрямую.
Если Фэн Юй спрятал часть своего богатства, значит, он не хочет, чтобы об этом узнали другие.
"Хахаха...
 Дядя Фу мне льстит. Не так много влиятельных семей в Гонконге могут 
соперничать с семьей Фу в плане богатства". На этот раз многие люди 
начали поддерживать тебя, верно? Возможно, меры второго дяди Фу по 
охлаждению рынка недвижимости будут реализованы". сказал Фэн Юй.
"Это
 не так просто. Если эти влиятельные семьи откажутся уступить, это будет
 трудно осуществить. Но после того, как просочились новости о мерах по 
охлаждению, рынок недвижимости Гонконга замедлился. На данный момент 
цены на недвижимость растут не так быстро, а в некоторых районах даже 
снизились. Это хорошо". Фу Жунци ответил с гордостью. Влияние семьи Фу 
становится все больше.
"Поздравляю. Гуанчжэн добился того, чего хотел". Фэн Юй рассмеялся.
"Это
 отродье... Пусть природа идет своим чередом". Фу Жунци рассмеялся и 
покачал головой. Старейшины в его семье довольны дочерью профессора 
Ляна. Может, они и не одного статуса, но, по крайней мере, дочь 
профессора Ляна заставила Гуанчжэна сбавить тон. Фу Гуанчжэн уже давно 
не появлялся в гонконгских бульварных журналах!
"О, все ли в вашей команде в порядке? В конце концов, многие из них из США". спросил Фу Жунци.
"Я знаю, кто из моей команды является шпионом, и это возможность подставить Сороса.
"
 Фэн Юй уже знал, кто является тем, кто снабжал Сороса информацией об их
 операциях. В то же время у Фэн Юя есть человек, работающий в команде 
Сороса.
Но Фэн Юй не доверяет информации, которую он получил от 
своего шпиона в команде Сороса. Кто знает, может быть, эта информация 
специально раскрыта Соросом? Фэн Юй не хочет рисковать. Хорошо, если он 
сможет победить Сороса, но если он не сможет победить, он также не будет
 идти до конца.
У Фэн Юя еще много идей, для реализации которых 
требуется большое количество средств, и он не может использовать все 
свои пули против Сороса!
Фэн Юй может принять меньший ущерб в 
обмен на больший ущерб Соросу, но он не будет ничего делать, если он 
понесет большие потери, чем Сорос.
Фэн Юй считает, что Сорос тоже 
не хочет продолжать бой. Фэн Юй только притворяется, что собирается 
выступить против Сороса и хочет дать ему понять о своей решимости.
Таким
 образом, Сорос задумается о последствиях, если он снова нападет на 
Гонконг. Возможно, экономический спад в Гонконге, который случился в 
предыдущей жизни Фэн Юя, не произойдет в этой жизни.
......
"Босс,
 о чем думают Фэн и его друзья? Они купили все воны, которые мы 
сбросили, а курс воны остался неизменным. Мы несем убытки, а они не 
получают никакой прибыли. Каков их мотив?" спросил Друкен Миллер.
"Правильно. Это Корея, а не Гонконг. Какой смысл им это делать?" спросил кто-то.
Сорос
 посмотрел на четырех своих топ-менеджеров фондов и сказал. "Он 
предупреждает нас не трогать гонконгский рынок. Мы будем продолжать. Я 
хочу посмотреть, сколько у них средств!".

    
  





  


  

    
      "Босс, мы продали корейских вон на 3 миллиарда долларов, а они все купили".
"Я знаю. Увеличьте объем завтра". проинструктировал Сорос.
"Босс..."
"Просто делай, что я говорю!"
В
 последующие несколько дней Фэн Юй купил все корейские воны, сброшенные 
Соросом, чтобы стабилизировать курс корейской воны. Конечно, 
правительство Южной Кореи также внесло свой вклад. Они использовали свое
 золото, займы и т.д., чтобы собрать сумму денег и готовы выйти на рынок
 в любое время.
Пак Юй Син был очень благодарен Фэн Юю и его 
союзникам. Если бы Фэн Юй и его союзники не вмешались, чтобы остановить 
Сороса, корейская вона не продержалась бы так долго, а теперь Южная 
Корея может даже победить Сороса!
Если Фэн Юй узнает, о чем думал 
Пак Юйсин, он, несомненно, со смехом поднимет свою задницу со стула. 
Правительство Южной Кореи не подозревает, что он купил так много 
корейских вон?
Если Фэн Юй сбросит все свои корейские воны, сможет ли правительство Южной Кореи стабилизировать курс с помощью своих средств?
Собирается ли Фэн Юй сбросить все свои корейские воны? Конечно!
У
 Фэн Юя нет никакой пользы от корейской воны. Вон не является 
распространенной международной валютой, и даже йены и HKD чаще 
используются для сделок по сравнению с вонами.
Конечно, Фэн Юй не 
будет обменивать свои воны на йены, так как курс йены становится 
нестабильным и может обесцениться в любой момент.
Фэн Юй нуждается
 в долларах США, потому что они широко используются на международном 
уровне, и его кредиты в банках были в долларах США.
В последующие 
несколько дней Сорос выбросил корейские воны на сумму около 30 
миллиардов долларов США, а Фэн Юй и его союзники без труда купили их.
Сорос начал беспокоиться, так как не ожидал, что у Фэн Юя будет так много средств.
Сорос
 одолжил корейские воны и должен выплачивать проценты. Он также 
сбрасывает воны по более низким ценам и несет убытки. По тому, что 
произошло за последние несколько дней, Сорос мог сказать, что Фэн Юй 
действует не один. Он объединился с теми магнатами из Гонконга!
......
"Фэн, то, что ты делаешь, создает большой стресс для наших фондов.
У нас осталось не так много денег, и даже если бы мы включили деньги 
этих людей, мы не смогли бы больше продержаться. Это того не стоит". 
Кириленко убеждал.
"Не волнуйтесь и поверьте мне. Денег, которые 
Сорос может занять, становится все меньше, и он все еще терпит убытки. 
Хотя мы понесли некоторые потери, но они минимальны по сравнению с ним. 
Он не может позволить себе проиграть и скоро свяжется со мной". уверенно
 ответил Фэн Юй.
Если Сорос сможет договориться не атаковать 
Гонконг или финансовые системы Китая, Фэн Юй все равно сможет 
сотрудничать с ним, чтобы зарабатывать деньги в других странах. Фэн Юй 
не является благородным человеком, который будет безоговорочно помогать 
другим людям.
Раньше Сорос тратил деньги на подавление корейской 
воны и повышение курса корейской воны. Хотя Фэн Юй знал, что до того, 
как он вышел на корейский рынок, Сорос уже получил некоторую прибыль, но
 прибыль была невелика.
На рынке Гонконга Сорос понес некоторые 
потери, и когда он атакует корейскую вону, ему не следовало тайно 
строить свой портфель против йены.
Сорос слишком жаден и думает, 
что победит Южную Корею в течение короткого периода времени. После того,
 как Корея будет побеждена, он переключится на йену. Но Сорос также 
хотел подставить гонконгских магнатов, чтобы они понесли огромные 
потери. Таким образом, магнаты не смогут остановить его, когда он снова 
нападет на Гонконг.
В итоге план Сороса выполнил только половину 
своих планов. Гонконгские магнаты держали свои деньги в ловушке на 
корейском рынке, но им удалось сбежать, когда туда вошли Фэн Юй и Фу 
Жунци. Они также укрепили фонды Фэн Юя и Фу Жунци.
Кириленко несколько раз моргнул глазами. "Почему он собирается связаться с нами? Просить о перемирии?"
"Правильно.
 Мы все бизнесмены. Если мы сможем сотрудничать, то редко будем 
нападать. Сорос - еврей и типичный жадный еврей. Он не захочет оказаться
 с нами в проигрышной ситуации". Фэн Юй мог выглядеть уверенным, но в 
глубине души он очень беспокоился.
Именно поэтому Фэн Юй спрятал сумму денег.
Когда его сторона не сможет сдержать Сороса, он немедленно начнет 
шортить корейскую вону и сбросит все свои воны, чтобы обрушить курс. 
Кроме того, Фэн Юй противостоит не только Соросу. Правительство Южной 
Кореи собрало сумму денег, и Фэн Юй должен заставить их потратить.
Даже если Сорос продолжит свои атаки, Фэн Юй и правительство Южной Кореи смогут сформировать две линии обороны.
"Хорошо.
 Фэн, я надеюсь, что ты прав. О, я хочу поделиться с тобой хорошей 
новостью. Мне сообщили, что Виагра продается очень хорошо. Почти все 
больницы и аптеки в Восточной Европе продают ее, и я обещаю, что продажи
 с восточноевропейского рынка составят более 100 миллионов долларов".
Прибыль
 от продаж на 100 миллионов долларов США составляет около 50 миллионов 
долларов США, а ведь есть еще рынки Западной Европы, Америки, Азии и 
т.д. Фэн Юй считает, что продажи на других рынках должны быть примерно 
такими же или даже выше, чем в Восточной Европе. В конце концов, мужское
 население в Восточной Европе очень мало.
Кроме того, секс-индустрия в некоторых регионах Восточной Европы не развита, а люди там более консервативны.
"Хахаха... ты ходил туда и пробовал лекарство?" пошутил Фэн Юй.
"Нужно
 ли мне есть это лекарство? Я только дал им несколько образцов, чтобы 
они попробовали". Кириленко забыл, что он уже пробовал и хвалил 
лекарство перед Фэн Юем.
"Правильно. Я верю, что оно вам никогда не понадобится". Фэн Юй сдерживает смех.
Кириленко быстро убегает. "Мне пора идти. Гуанвэй ждет меня, чтобы поиграть в маджонг".
Фэн
 Юй бросил на Кириленко косой взгляд. Теперь ты пристрастился к 
маджонгу. Произношение маджонга очень точное, и Гуанвэй проделал хорошую
 работу, обучая тебя.
"Продолжай. У меня еще много работы. Возможно, я смогу отдохнуть только во время Лунного Нового года".
Во
 время Лунного Нового года начальная фаза финансового кризиса 
закончится, и Фэн Юю больше не нужно будет сотрудничать с Соросом. Любой
 из них сможет вернуться в Таиланд, на Филиппины и т.д., чтобы собирать 
деньги, когда захочет!
В прошлой жизни Фэн Юя азиатский финансовый
 кризис вступит во вторую фазу в августе следующего года. Страны 
Юго-Восточной Азии будут разграблены Соросом еще раз, а экономика 
Гонконга в этот период рухнет. Гонконгский доллар не пострадал, но 
фондовый рынок Гонконга рухнул. Хотя не сообщалось, что Сорос получил 
прибыль от обвала, позже он утверждал, что шортил индекс Hang Seng и 
заработал крупную сумму.
В предыдущей жизни Фэн Юя богатство 
Сороса в этот период увеличивается в геометрической прогрессии. За 18 
месяцев активы Сороса с нескольких миллиардов долларов США выросли до 
более чем 20 миллиардов.
Конечно, это всего лишь слухи. Активы Сороса всегда оставались тайной.
В последние несколько месяцев Сорос пытался выяснить, сколько средств у Фэн Юя, и Фэн Юй делал то же самое.
Обе стороны не выяснили сумму средств друг друга и чувствовали, что у них больше, чем они ожидали.
Неожиданно зазвонил телефон Фэн Юя. Он посмотрел на номер и улыбнулся.
Это звонок Сороса!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй ответил на звонок после нескольких гудков. "Привет, Джордж".
"Фэн, я думаю, нам нужно поговорить".
"Я тоже так думаю. С чего бы нам начать?" Фэн Юй ответил с ухмылкой на лице.
"Фэн,
 это вы все те, кто в последнее время стабилизировал корейскую вону? 
Стратегии корейского правительства также преподаете вы все, верно?".
Изначально
 практика Южной Кореи заключалась в том, чтобы отмечать любые сделки 
объемом более 1000 лотов. Но Фэн Юй и его союзники предложили им следить
 за любыми сделками объемом более 100 лотов и указывать имя человека, 
совершившего сделку!
Хотя это увеличит нагрузку на государственных
 служащих, они смогут легко узнать о последних действиях Сороса и 
скорректировать свои стратегии в соответствии с его действиями. Кроме 
того, Сорос будет разоблачен, а все знают, что он сбрасывает корейские 
воны в больших объемах. Кроме того, правительство Кореи скорректировало 
процентные ставки и ограничило краткосрочные заимствования. Это одна из 
самых эффективных мер против Сороса.
"Как это могу быть я? Я также
 не знаю, кто предложил эти меры корейскому правительству". Фэн Юй 
никогда не признается, а у Сороса нет ничего, чтобы доказать, что это 
он.
Сорос был ошеломлен. Он не ожидал, что Фэн Юй будет отрицать. 
Думаешь, если ты не признаешь, что это ты, я тебе поверю? Кроме вас 
всех, кто еще может придумать такие меры?
"Отлично. Фэн, я не буду
 спрашивать тебя об этом. Я только хочу знать, заинтересован ли ты в 
том, чтобы снова сотрудничать?" Сорос считает, что у Фэн Юя нет причин 
продолжать борьбу против него, если Фэн Юй получит высокую прибыль.
Когда
 Сорос сделал этот звонок, он уже проиграл, и причина, по которой он 
опускает голову перед Фэн Юем, заключается в деньгах. Конечно, если он 
получит достаточно прибыли, он будет думать, как снова напасть на Фэн 
Юя.
"Снова сотрудничать? Как?" Сорос позвонил, чтобы попросить о перемирии.
"Мы
 будем подавлять корейскую вону вместе. Стратегии, используемые 
южнокорейским правительством, эффективны, но есть смертельная лазейка.
Им нужны большие иностранные резервы для поддержки своих стратегий, а 
их иностранные резервы на исходе. Хотя они и собрали некоторую сумму 
денег, она составляет менее 1 миллиарда долларов США. Если мы будем 
работать вместе, мы сможем легко обрушить корейскую вону, и они смогут 
перейти на плавающий курс, чтобы спасти себя. Если нет, это вызовет 
сильную инфляцию в их стране!".
Ущерб, наносимый экономике гиперинфляцией, более серьезен, чем финансовый кризис, и стране крайне сложно оправиться от него.
Как
 только корейская вона обесценится до определенной степени, у 
правительства Южной Кореи останется только один выбор - меньшее из двух 
зол. Сорос уже предсказал, какой выбор они сделают.
Если это произойдет, никто не сможет помешать Соросу получить от них прибыль.
Конечно, чем раньше это произойдет, тем больше прибыли получит Сорос. В конце концов, он каждый день терпит убытки.
Сейчас
 в руках Фэн Юя находится большое количество корейских вон, и если Фэн 
Юй согласится сбросить корейские воны, это застанет корейское 
правительство врасплох.
"Но сейчас у них все еще есть около 1 
миллиарда долларов США. Почему бы вам не заставить их сначала потратить 
свои доллары?" со смехом предложил Фэн Юй.
Сорос промолчал. Он знал, что Фэн Юй собирается сделать это предложение.
Это
 означает, что Сорос должен выбросить еще 1 миллиард вон, чтобы 
заставить правительство Южной Кореи потратить оставшиеся средства.
Это также означает, что Соросу придется понести больше потерь, а в его распоряжении будет меньше средств.
Риск
 Сороса значительно возрастет, и ему придется хеджироваться от роста 
корейской воны, чтобы предотвратить принудительное аннулирование его 
контрактов с короткими позициями.
Это еще больше снизит прибыль Сороса.
Кто захочет приложить столько усилий и видеть, что другие получают больше прибыли, чем он?
Фэн Юй ничего не сказал и ждал, когда Сорос рассмотрит его предложение. Раз Сорос звонит, значит, его средства на исходе.
"Фэн, мы все вместе в этом деле и должны быть на равных".
"Джордж,
 разве ты не хочешь, чтобы твой Квантовый фонд стал знаменитым? 
Репутация этих гонконгских магнатов пострадает, если я попрошу их 
отступить. Для многих людей ты будешь победителем! Вы отомстили!"
Поражение Сороса в Гонконге повлияло на его репутацию, и меньшие спекулянты последовали за ним.
На
 этот раз Фэн Юй позволил частной инвестиционной компании семьи Фу взять
 на себя инициативу. Эта гонконгская компания прямых инвестиций - та, 
которая выиграла у Сороса. Если они отступят с рынка Южной Кореи, Сорос 
вернет себе славу, а это важный фактор для инвестиционного фонда.
Фэн Юй говорит Соросу, что он не получит ни славы, ни прибыли.
Вы
 можете получить и то, и другое, но если вы выберете славу, естественно,
 ваша прибыль будет ниже. Если вы хотите получить большую прибыль, вы 
должны признать поражение.
Сорос никогда не признает поражение, 
так как это сильно повлияет на его фонд Quantum. Многие инвесторы 
отзовут свои вложения, и это повлияет на их прибыль и перспективы.
Сорос
 колеблется. Он должен сохранить репутацию Quantum Fund и свой титул no.
 1 управляющего хедж-фондом в мире. Только благодаря своей репутации он 
сможет получить более высокую прибыль в будущем.
Но, как сказал 
Фэн Юй. Сорос должен продолжать инвестировать деньги, а Фэн Юй и его 
союзники получат более высокую прибыль от южнокорейского рынка. В 
будущем ему будет сложнее атаковать Гонконг!
Потерпит ли Сорос еще
 одно поражение и не будет иметь возможности взять реванш? Или же он 
выиграет на глазах у всех, но втихую потерпит поражение?
Слава и прибыль. Что важнее?
После
 долгой паузы Сорос сказал. "Фенг, я сделаю так, как ты сказал. Я 
продолжу сбрасывать воны на 1 миллиард долларов, а затем мы вместе 
перейдем к делу". На этот раз в этой битве победит Квантовый фонд, 
верно?".
"Верно. На этот раз Квантовый фонд выиграл у гонконгских магнатов". Фэн Юй рассмеялся.
Я позволю вам выиграть на поверхности, так как большая часть прибыли будет идти в наши карманы".
Соросу нужна слава, а Фэн Юю и гонконгским магнатам - прибыль.
Фэн
 Юй считает, что после этого Сорос не будет продолжать атаковать 
Гонконг, если только ему не удастся собрать больше средств. Но это 
совершенно невозможно.
"Хорошо. Ждите моего звонка".
"Подождите минутку. Я заметил, что в Гонконге все еще есть несколько будущих контрактов. Можешь попросить их отменить?"
Сорос не ожидал, что Фэн Юй обнаружит его скрытые карты.
"Конечно. Я поговорю с ними".
Повесив
 трубку, Фэн Юй победно улыбнулся. Хотя на этот раз ему не удалось 
заставить Сороса понести большие потери, Сорос не получит высоких 
доходов от Южной Кореи. В конце концов, Сорос вложил много своих 
средств.
С другой стороны, у Фэн Юя все еще есть его тайник, и он 
будет использовать его для короткой торговли корейской воной. Большая 
часть прибыли от корейского рынка достанется Фэн Юю и его союзникам!

    
  





  


  

    
      Когда Фэн Юй и его союзники снова стали сотрудничать с Соросом, 
правительство Южной Кореи не смогло их сдержать. Фэн Юй опубликовал 
новость о том, что их средства на исходе и необходимо собрать средства. 
Он не может продолжать покупать воны, выброшенные Соросом, и 
правительству Южной Кореи придется покупать их самостоятельно.
Правительство
 Южной Кореи купило воны на один миллиард долларов США, но на следующий 
день на рынок выбрасывается вона на 2 миллиарда долларов США!
Где Сорос взял такую большую сумму вон? Какой банк выдал Соросу этот кредит, несмотря на распоряжение правительства?
Вскоре
 после появления воны на сумму 2 миллиарда долларов США правительство 
Южной Кореи заметило, что на рынке появилось много фьючерсных контрактов
 на вону с короткими позициями. Эти контракты не принадлежали Соросу и 
были разбросаны по многим счетам, включая одну гонконгскую фондовую 
компанию, которая помогала им защищаться от Сороса.
Гонконгские магнаты работают с Соросом?
В
 это время Сорос также бросил свою козырную карту и начал сбрасывать 
корейские воны, которые он занял на других рынках. В тот день корейская 
вона упала на 5%!
Правительство Южной Кореи немедленно обратилось 
за помощью к Международному валютному фонду. Но пройдет некоторое время,
 прежде чем помощь придет.
У южнокорейского правительства нет времени ждать!
Корейская
 вона была вынуждена перейти на систему плавающего курса, и рынок будет 
определять ее стоимость. По крайней мере, это позволит снизить уровень 
инфляции в Южной Корее.
После того как было объявлено о переходе 
на систему плавающего курса, корейская вона упала еще на 8%. Фэн Юй и 
Сорос одержали убедительную победу!
На этот раз Фэн Юй и его 
союзники использовали высокое кредитное плечо и увеличили объем коротких
 позиций. Естественно, их доходность будет выше, и они получат высокую 
прибыль даже после учета своих потерь.
Сорос также возместил свои потери и получил небольшую прибыль. Но его прибыль ничто по сравнению с Фэн Юем.
Перед Рождеством Фэн Юй и его союзники урегулировали оставшиеся будущие контракты и получили обратно все свои средства.
.......
"Давайте
 поднимем тост. На этот раз мы сорвали куш!" Фу Жунци рассмеялся. Не 
только он и семья Фу получили высокую прибыль, но он также заработал на 
комиссионных этих магнатов.
"Хахаха... Соросу досталась вся вина, 
но никто не узнает, что именно мы получили наибольшую прибыль". Фу 
Гуанчжэн рассмеялся. Его активы значительно увеличились, и сейчас он 
занимает второе место по богатству в семье после своего старшего дяди.
Фу
 Гуанвэй не смеет и думать о том, чтобы превзойти своего старшего дядю в
 плане личного богатства, но он гордится тем, что превзошел других своих
 дядей.
Среди второго поколения Гонконга, возможно, только старший
 сын Супермена Ли, Ли Цзэчжу, может быть эквивалентом Фу Гуанчжэна. Но 
активы Ли Цзэчжу унаследованы от Супермена Ли, а не заработаны им самим.
Никто не знает, кто будет следующим самым богатым человеком Гонконга из Второго поколения.
"Благодаря
 всеобщей помощи мы можем добиться этой победы, особенно профессор Лян. 
Без вашей помощи мы не достигнем этого результата". Фэн Юй поднял свой 
бокал в сторону профессора Ляна.
"Я лишь сделал несколько 
предложений, а вы все сами решаете, использовать ли их". Профессор Лян в
 хорошем настроении. Он ненавидел тех неспособных людей, которые 
игнорировали советы других. Но в этой комнате он почувствовал, что его 
очень уважают, и ему это приятно.
Кириленко сказал много 
по-русски, и все посмотрели на Фэн Юя. У Фэн Юя было беспомощное 
выражение лица. Черт! Я все еще должен быть переводчиком!
"Брат Ки
 сказал, что вы все его друзья и все вы должны позвонить ему, если 
кто-то из вас поедет в Россию. Если нет, он будет в бешенстве!"
"Хахаха...
 Кириленко так прямолинеен в своих словах. Не волнуйтесь. Я скоро поеду в
 Россию на короткий отпуск, и я верю, что он будет хорошим хозяином". Фу
 Гуанвэй сказал с озорной улыбкой. Он с нетерпением ждал, когда 
Кириленко примет его у себя.
"Хорошо. Завтра в отеле Peninsula будет праздник". Фу Жунци объявил.
"Дядя,
 давай поговорим о завтрашнем празднике. Сначала мы должны разделить 
нашу добычу. Я обещал купить сапфировое ожерелье для своей матери". 
воскликнул Фу Гуанвэй.
Фу Ронгбинг рассмеялся, глядя на сына. Его 
сын уже вырос и знал, как покупать подарки для своих родителей. Кто-то 
сказал, что в окружении хороших друзей человек взрослеет быстрее. 
Похоже, что Фэн Юй - хороший друг, и это видно по изменениям в Гуанвэе и
 Гуанчжэне.
Фу Жунци рассмеялся и покачал головой. "Тебе стоит 
поучиться инвестированию у племянника Фэна, если у тебя есть деньги, и 
не тратить их без необходимости. Вот документы. Подойдите и посмотрите. 
После того, как вы все подпишете, я переведу прибыль".
"Так много?!" воскликнул Фу Гуанвэй. Он не ожидал, что его инвестиции будут удвоены.
Фу Гуанчжэн поднял брови. Вы называете это много? Я заработал гораздо больше, чем ты.
Фу
 Гуанчжэн ухмылялся от уха до уха и ничего не сказал, подписывая 
документ. Но он. Он инвестировал вместе со старшим дядей и Фэн Юем.
"Как получилось, что я включен в список?" Профессор Лян посмотрел на документ перед собой и спросил.
"Ты
 много помогал нам, и это то, что ты заслужил. Если ты считаешь, что это
 слишком мало, просто скажи мне, сколько ты хочешь. Все равно мы станем 
одной большой семьей". Фу Жунци рассмеялся.
"Если я все еще думаю,
 что эта сумма слишком мала, то я буду слишком жадным. Что касается 
других вопросов, пусть дети решают их сами". сказал профессор Лян и 
посмотрел на Фу Гуанчжэна.
Фу Гуанчжэн улыбнулся и ничего не 
сказал. Лян Инь согласилась пообедать с ним, и Фу Гуанчжэн знал, что 
рано или поздно она согласится стать его девушкой!
Фэн Юй также 
подписал документ. Соглашение между ними включает разделение прибыли, и 
Фэн Юй также должен разделить свою прибыль с Фу Жунци. Фэн Юй также 
достал пачку документов для Кириленко, Фу Жунци и остальных.
Кириленко увидел цифры в документе и быстро подписал его.
Фу
 Гуанвэй заглянул через плечи Фу Гуанчжэна, чтобы посмотреть на 
документ, который тот подписывал. Почему так много? Он уже собирался 
воскликнуть, но Фу Гуанчжэн бросил на него пристальный взгляд.
Фэн
 Юй также выделил профессору Ляну долю своей прибыли, и тот не отказался
 от нее. По сравнению с остальными, прибыль профессора Ляна была самой 
высокой в процентном соотношении. Он вложил 10 миллиардов гонконгских 
долларов в фонд Гуанчжэн. Но он помог Фу Жунци и Фэн Юю и получил четыре
 доли от общей прибыли. Каждая доля больше, чем то, что он вложил.
С
 полученными деньгами профессор Лян может официально уйти на пенсию. Но,
 скорее всего, он будет продолжать преподавать или управлять фондом 
Гуанчжэн. Жизнь на пенсии его не устраивает.
"Брат Фэн, ты снова 
собираешься инвестировать свои деньги? Во что ты собираешься 
инвестировать? Можешь взять меня с собой?" спросил Фу Гуанвэй.
Посмотрите на брата Гуанчжэна. Он вложил деньги вместе с братом Фэном, и его активы увеличились в несколько раз.
"Конечно. Мне нужно время, чтобы подумать, во что инвестировать дальше. Если тебе интересно, можешь присоединиться ко мне".

    
  





  


  

    
      Фэн Юй, Кириленко, Фу Гуанчжэн, Фу Гуанвэй и Ли Цзекай сидели вместе.
 Все они получили большую прибыль, и когда они услышали, что Фэн Юй 
собирается инвестировать в другие области, все они выразили 
заинтересованность в участии.
"Раз вы все хотите участвовать в 
бизнесе вместе со мной, это прекрасно. Мы все друзья, и я не оставлю вас
 в стороне. У вас у всех есть идеи, куда вложить деньги?".
Уровень
 энергии каждого человека имеет предел, и Фэн Юй наслаждается работой с 
ними и не против вступить с ними в деловое предприятие.
"Я 
чувствую, что у электронных продуктов большой потенциал, но наши заводы 
слишком малы. Мы должны увеличить наши масштабы". Фу Гуанчжэн сказал.
"Я
 только что открыл четыре фабрики в Восточной Европе вместе с Фэном, и 
разве вы не сказали, что мы собираемся открыть фабрику в Канаде и США? 
Хотя фабрики предназначены для производства мобильных телефонов, мы 
можем использовать их для производства другой электронной продукции". 
Кириленко знает, что продукция электроники имеет высокий потенциал, но 
не следует расширяться бездумно.
"Я думаю, то, что сказал 
Гуанчжэн, правильно. По крайней мере, мы должны расширять производство 
для Азии. Поскольку экономика стран Юго-Восточной Азии находится в 
упадке, для нас это возможность приобрести заводы в Малайзии, Таиланде и
 т.д. Индия также является хорошим выбором, поскольку стоимость рабочей 
силы там низкая. Но нам нужно найти местных партнеров". Ли Цзекай 
сказал.
"Я чувствую, что рост Tai Hua Supermarket слишком 
медленный. Мы должны ускорить расширение сети супермаркетов. Учитывая 
растущую покупательскую способность Китая, 300 гипермаркетов - это не 
проблема, и мы все еще можем сформировать монополию!". Фу Гуанвэй 
считает, что расширение сети супермаркетов происходит слишком 
консервативно и медленно. Когда они захватят все города Китая?
В 
Китае насчитывается более 300 подразделений на уровне префектур. Не 
считая некоторых труднодоступных мест, существует не менее 200 регионов,
 в которых стоит открыть супермаркеты "Тай Хуа".
Некоторые провинциальные города и т.д.
требуется не менее пяти супермаркетов, а в городах с прямым управлением
 - не менее десяти. С 300 супермаркетами Tai Hua в Китае Walmart и 
Carrefour будут вынуждены покинуть китайский рынок.
Лицо Ли Цзекая
 изменилось. Если Tai Hua Supermarket будет расширяться, его семья 
сможет заработать немного денег. Но розничные магазины Watson его семьи 
пострадают. Это не то, чего он хочет.
Хотя Ли Цзекай заявил, что 
не унаследует состояние отца и хочет создать свою империю, он не хочет, 
чтобы супермаркет Tai Hua повлиял на бизнес его семьи.
"Инвестиции
 в гипермаркеты высоки, и появилось много конкурентов. Мы не 
единственная сеть супермаркетов, и, возможно, нам не удастся сохранить 
свою популярность". ответил Ли Цзекай.
Чтобы открыть 200 
гипермаркетов, им потребуется вложить в общей сложности не менее 2 
миллиардов долларов США. Каждому из них придется вложить несколько сотен
 миллионов долларов США.
У Ли Цзэкая нет столько денег, и он 
знает, что у Фу Гуанвэя их тоже нет. Они должны обратиться за помощью к 
своей семье. Но для Фэн Юя и Фу Гуанчжэна эта сумма - ничто.
Фу 
Гуанчжэн добавил. "Гуанвэй, создание большего количества супермаркетов -
 это необходимость, но мы не можем сделать это таким образом. Средства, 
может быть, и не проблема, но у нас нет достаточного количества 
управленческого персонала. Если в одном из наших гипермаркетов 
произойдет сбой и появятся негативные новости, пострадает вся наша 
сеть".
"В этом году мы откроем еще 50 магазинов и инвестируем 500 
миллионов долларов США, исходя из наших пропорций. Дополнительные 
средства будут использованы для погашения наших кредитов. Что касается 
рабочей силы, мы будем нанимать и привлекать часть персонала из других 
торговых центров, а повышать - из имеющихся сотрудников. Что касается 
мелких вопросов, мы сможем решить их позже. Даже если мы не сможем 
достичь этой цели в этом году, мы также должны купить земельные участки.
 Что вы все думаете?" Фэн Юй принял решение.
Фэн Юй знал, что 
беспокоило Фу Гуанвэя. Walmart и Carrefour могут иметь всего два-три 
гипермаркета в Китае, но дела у них идут неплохо.
Когда они решат
 выйти на китайский рынок в полную силу, они могут стать более 
популярными, так как считаются иностранными супермаркетами.
В то 
время расходы на расширение компании Tai Hua Supermarkets будут выше. 
Они могут начать расширяться уже сейчас, чтобы помешать Walmart и 
Carrefour закрепиться на рынке.
Кроме того, земельные участки в 
это время дешевы, и они могут зарезервировать лучшие места. Им не 
обязательно начинать работу своих магазинов сейчас, но это помешает 
другим сетям супермаркетов конкурировать с ними в этом городе.
Компания
 Tai Hua Supermarket сделала акцент на том, что она является китайским 
брендом и постепенно заняла свое место в сердцах многих китайцев. 
Супермаркет "Тай Хуа" также пожертвовал много денег в Китае и повысил 
свою близость к китайцам.
Фу Гуанвэй и остальные обменялись 
взглядами и кивнули. Каждой стороне нужно вложить только десятки 
миллионов долларов США, и они легко могут себе это позволить.
"Электронная
 продукция также входит в мои планы, и это одна из важнейших отраслей в 
будущем. Поэтому необходимо увеличить производство. У нас уже есть 
заводы в Восточной Европе и Америке. Но нам нужно как минимум три завода
 в Западной Европе и три-четыре завода в Юго-Восточной Азии. Я собираюсь
 реализовать оба плана одновременно. Вы все заинтересованы?"
В 
течение двух лет индустрия мобильных телефонов будет развиваться как 
сумасшедшая, а ведь есть еще MP3, USB-накопители, DVD-плееры, 
LCD-продукты и т.д. Нынешнего уровня производства будет недостаточно, 
чтобы справиться со спросом.
Даже фабрики в Китае не справятся с 
возросшим спросом. В прежней жизни Фэн Юя Китаю все еще приходилось 
импортировать всевозможные электронные товары, и их объем намного 
превышал нынешнее производство Wind and Rain и Aiwa.
Ли Цзекай и 
Фу Гуанвэй посмотрели друг на друга и не сказали ни слова. После 
инвестиций в супермаркет Тай Хуа у них осталось не так много денег. В 
конце концов, их прибыль от этого кризиса, по сравнению с остальными, 
невелика.
"Я все еще могу вложить немного денег в это предприятие. Сколько я могу вложить, и каков процент акций?".
Каждый
 раз, когда Фэн Юй приглашает Фу Гуанчжэна вложить деньги. Он даст ему 
по крайней мере 10% акций. Фу Гуанчжэн не хочет получить меньше 10%, и 
даже если у него нет денег, он получит банковский кредит или попросит 
помощи у отца или дяди.
Ли Цзэкай скривился и сказал. "Если брат Фэн согласится, я бы тоже хотел купить долю в этих новых заводах".
Супермен
 Ли собрал несколько миллиардов долларов США для инвестиций в Южную 
Корею, и хотя его доходность не в несколько раз больше, он заработал по 
крайней мере несколько миллиардов. Он не должен отказывать Ли Цзекаю, 
если тот попросит о займе. В конце концов, его отец также согласен с 
потенциалом продукции электроники. Если Ли Цзекай не примет участие в 
этом предприятии, ему будет трудно получить долю в будущем.
Фэн Юй
 спросил мнение Кириленко. Кириленко не собирался вкладывать деньги, но,
 видя, что остальные согласны инвестировать, значит, перспективы 
электронной промышленности хорошие.
"Фэн, я тоже участвую. Я просто возьму 10% акций и не буду участвовать в управлении. Я не против заплатить больше".
Фэн
 Юй рассмеялся. "Конечно. Брат Фу, мы выберем места в Западной Европе и 
Азии и создадим свои заводы, или мы можем приобрести уже существующие. Я
 оставлю это тебе, а сам займусь расширением фабрик в Китае".
Фу 
Гуанвэй видел, как остальные принимают решение о создании стольких новых
 фабрик, а Фэн Юй по-прежнему владеет самой большой долей. Сколько ему 
нужно вложить в это предприятие? Сколько Фэн Юй заработал на этом 
кризисе?

    
  





  


  

    
      "Я уже говорил, что готовлюсь инвестировать в несколько заводов по 
производству кристаллического кремния, и объем производства каждого 
завода составит более 5 000 тонн". Фэн Юй показал пять пальцев.
"Брат
 Фэн, ты собираешься открыть более одной фабрики?" Глаза Фу Гуанвэя 
широко раскрылись. Может ли кристаллический кремний зарабатывать деньги?
 В эту отрасль стоит вкладывать столько денег?
"Я планирую создать
 пять или шесть заводов, и каждый завод будет иметь две производственные
 линии, которые смогут производить по 3 000 тонн ежегодно. Позже он 
будет расширен". ответил Фэн Юй.
"Брат Фэн, ты знаешь, сколько 
будет стоить производственная линия, способная производить 3 000 тонн 
кристаллического кремния? Земля, зарплата, управление, производство и 
т.д. будут стоить очень дорого. Сколько вы сможете заработать на этом?" 
Ли Цзэкай не понимает. Фэн Юй собирается наладить производство 30 000 
тонн кристаллического кремния, а инвестиции составят более 5 миллиардов 
долларов США. Кроме того, Фэн Юй упомянул, что в будущем он расширит 
фабрики.
"Да. На каждой фабрике будет также производственная линия
 для монокристаллического кремния, и производственные линии будут 
увеличиваться по мере роста спроса". сказал Фэн Юй.
Ли Цзэкай и Фу
 Гуанчжэн обменялись взглядами. Вы вообще слышали, что мы сказали? Кому 
вы собираетесь продавать свою продукцию? Спрос на кристаллический 
кремний в настоящее время не высок.
"Фэн, я могу инвестировать около 1 миллиарда долларов США. Могу ли я присоединиться?" неожиданно спросил Кириленко.
"Конечно.
 По моим оценкам, общая сумма инвестиций составит более 10 миллиардов 
долларов США. Как только я получу цифры, я рассчитаю ваш процент акций. 
Эти 10 миллиардов долларов США будут разделены на три этапа". Фэн Юй не 
планирует сразу стать крупнейшим в мире производителем кристаллического 
кремния. Сейчас пять тысяч тонн считается одним из лучших производителей
 в мире.
До прихода Фэн Юя в эту жизнь спрос на кристаллический 
кремний составлял более 300 000 тонн, а в настоящее время спрос 
составляет около 10% от этой цифры.
Согласно плану Фэн Юя, его заводы будут производить одну шестую часть мирового спроса и смогут удовлетворить спрос Китая.
По
 мере роста спроса в Китае Фэн Юй увеличит производство и в будущем 
будет экспортировать продукцию. Производство кристаллического кремния в 
Японии может быть высоким, но спрос там очень высок. Электронный сектор 
является одной из основных отраслей промышленности в Японии, и Южная 
Корея, Тайвань и т.д. также имеют высокий спрос."
"Брат Фэн, что сказал Кириленко?" с любопытством спросил Фу Гуанчжэн.
"Он
 сказал, что хочет инвестировать 1 миллиард долларов США". Фэн Юй 
посмотрел на Фу Гуанчжэна. Смотрите, брат Ки обладает хорошей 
прозорливостью и даже не колеблется, что вложит 1 миллиард долларов США.
Фу
 Гуанчжэн и остальные были шокированы. Кириленко тоже высокого мнения о 
промышленности кристаллического кремния? Инвестиции в размере 1 
миллиарда долларов США - это не шутка!
"Брат Фэн, а если ты не продашь произведенный кристаллический кремний?"
"Кто
 сказал, что я должен продавать кристаллический кремний? Разве я не могу
 использовать их для себя? Часть кристаллического кремния будет 
использована для производства монокристаллического кремния, а затем 
монокристаллический кремний будет использован для производства 
полупроводниковых компонентов. Часть будет использована для производства
 поликристаллических полупроводниковых компонентов, часть может быть 
использована для производства солнечных батарей, а остальное будет 
продано".
Фэн Юй не входит в эту отрасль только для того, чтобы 
продавать кристаллический кремний в качестве материалов. В противном 
случае он не будет вкладывать так много денег. Он может инвестировать в 
другие отрасли и заработать больше денег на продаже кристаллического 
кремния.
Прибыль в этой отрасли очень низкая и требует больших 
инвестиций. Поэтому этой отрасли трудно развиваться в Китае. Но 
полупроводниковый компонент - это совсем другое, и прибыль здесь гораздо
 выше.
Кроме того, Фэн Юй не беспокоится о том, что произведенный 
кристаллический кремний не будет продан. В Китае наибольшим спросом на 
кристаллический кремний пользуются компании Wind and Rain, Aiwa и 
Lenovo, и Фэн Юй имеет в них акции.
Многие другие заводы по 
производству электронной продукции также сотрудничают с компаниями Фэн 
Юя, и он не беспокоится, что его кристаллический кремний останется на 
полках магазинов.
Кроме того, у Фэн Юя все еще есть козырь. DVD 
форум. Все участники этого форума - ведущие мировые производители 
электроники. Если кто-то из них разместит заказ, то он будет в больших 
объемах. Фэн Юй считает, что если он уступит немного прибыли на 
DVD-плеерах, то взамен получит много заказов. Этого достаточно для 
развития его компании по производству кристаллического кремния.
Если
 Фэн Юй получит много заказов, он ускорит свои планы по расширению. В 
его прошлой жизни Китай был одним из крупнейших в мире производителей 
кристаллического кремния в последние годы. Объем производства составляет
 более 180 000 тонн, и то, что собирается производить Фэн Юй, лишь малая
 часть этого объема. Он не беспокоится, что никто не будет покупать его 
кристаллический кремний.
Фу Гуанчжэн начинает обдумывать все "за" и
 "против". Сумма инвестиций в это предприятие очень высока, и он не 
видит, как он сможет получить прибыль в ближайшее время. Но, судя по 
тому, как Фэн Юй вкладывает деньги, это предприятие никак не может 
провалиться.
Семья Фу и Супермен Ли обсуждали и собирались выйти 
на рынок недвижимости Китая. Они считали, что рынок недвижимости станет 
основной отраслью Китая, и цены на недвижимость скоро взлетят.
Конечно,
 электронная промышленность также будет преуспевать. Но электронная 
промышленность находится ниже по течению, никто не может гарантировать, 
что дела в полупроводниковой промышленности будут идти хорошо. По 
крайней мере, по сравнению с рынком недвижимости, прибыль должна быть 
гораздо ниже.
"Брат Фэн, сколько требуется для первого этапа 
инвестиций, и какова продолжительность? Какова будет общая сумма 
инвестиций?" спросил Ли Цзекай.
"Продолжительность инвестиций 
составляет десять лет, а общий объем инвестиций - более 10 миллиардов 
долларов США. Первый этап должен составить около 1,5 миллиарда долларов 
США. Сначала я вложу 1 миллиард долларов США и могу увеличить сумму в 
зависимости от ситуации".
Фу Гуанчжэн считал, что он заработал на 
кризисе много денег и их достаточно, чтобы инвестировать во многие 
сферы. Но все предприятия Фэн Юя требуют больших инвестиций, и его 
нескольких сотен миллионов долларов США недостаточно.
Фу Гуанвэй 
даже не осмеливается произнести ни слова. Планы Фэн Юя напугали его до 
смерти. Разве брат Гуанчжэн не говорил, что большая часть денег брата 
Фэна - это банковские кредиты? После погашения кредитов и процентов у 
него осталось так много денег?
"Брат Фэн, мне нужно посоветоваться с семьей, прежде чем принимать решение. Ты не против?"
"Конечно. О, я также приобрету больше заводов по розливу в Европе и США для наших китайских брендов напитков".
Фэн
 Юй посмотрел на остальных, но никто из них ничего не сказал. Похоже, у 
них недостаточно денег. Кириленко сказал, что, кроме алкогольных 
напитков, другие напитки его не интересуют.
Честно говоря, продажи напитков в России идут не очень хорошо, поскольку жарких летних дней в году не так много.
"Это
 значит, что вы все также не заинтересованы в создании линий по 
производству автомобилей и фармацевтических заводов в Европе и США? 
Неважно. Я подумаю об этом сам".
Фу Гуанвэй больше не мог 
сдерживаться. "Брат Фэн, сколько ты заработал на кризисе? Почему 
кажется, что ты никак не можешь закончить тратить деньги?"
Фу 
Гуанчжэн отругал Фу Гуанвэя. Как ты можешь задавать такие вопросы? Но 
после ругани он также посмотрел на Фэн Юя. Ему также интересно, сколько 
Фэн Юй заработал на кризисе.
"Не очень много. Всего около 20 миллиардов долларов США".
Услышав,
 что Фэн Юй сказал, что это не так уж много, Фу Гуанчжэн и остальные 
почувствовали себя лучше. Но когда они услышали второе предложение, все 
их мозги перестали работать.
20 миллиардов долларов США?! Значит ли это, что Фэн Юй станет самым богатым человеком в мире?!

    
  





  


  

    
      "Брат Фэн, это значит, что ты теперь самый богатый человек в мире?" 
спросил Фу Гуанвэй. Самый богатый человек в мире сидит перед ним, пьет 
чай и болтает с ним! Он также собирается вступить в деловое предприятие с
 самым богатым человеком мира.
Фэн Юй рассмеялся и покачал головой. "Самый богатый человек в мире? Может быть. Но Билл Гейтс очень скоро меня обгонит".
Акции
 Microsoft в этом году продолжат расти, а состояние Билла Гейтса уже 
сейчас превышает 30 миллиардов долларов США. Это не считая средств его 
жены.
Стоимость активов Фэн Юя только что достигла 30 миллиардов 
долларов США. Хотя он заработал много денег на кризисе, и его акции 
Microsoft выросли, но он понес большие проценты по кредитам. Некоторые 
из его инвестиций, такие как Lenovo Kingsoft и т.д., до сих пор не 
приносят прибыли.
Акции Microsoft будут расти в течение следующих 
двух лет, пока не лопнет пузырь dot com. Чистая стоимость Билла Гейтса 
достигнет 80 миллиардов долларов США, а если учесть его пожертвования, 
то более 100 миллиардов долларов США!
Но активы Фэн Юя тоже 
растут. Не считая акций Microsoft, он все это время приобретал акции 
Yahoo. Рыночная стоимость Yahoo достигнет более 100 миллиардов долларов 
США примерно в 2000 году!
Большинство компаний Фэн Юя еще не 
зарегистрированы на бирже. Когда все его компании будут 
зарегистрированы, Фэн Юй станет самым богатым человеком в мире.
Кроме
 того, компании Фэн Юя более устойчивы. Пузырь dot com лопнет до 2000 
года, а технологические компании достигнут своего пика до этого.
В
 то время рыночная стоимость Microsoft достигла более 600 миллиардов 
долларов США, а перед смертью Фэн Юя в его предыдущей жизни рыночная 
стоимость Microsoft составляла менее 400 миллиардов долларов США. Кроме 
того, стоимость Microsoft упала ниже 300 миллиардов долларов США во 
время "пузыря дот-комов".
До переселения Фэн Юя компания с самой 
высокой стоимостью - Apple - стоила более 700 миллиардов долларов США! 
Apple производит не только электронную продукцию. Они достигли того, 
чего не смогла добиться компания Microsoft. Их персональные компьютеры, 
программное обеспечение, онлайн-сервисы и т.д.
создавая замкнутый цикл.
Теперь
 Фенг Ю пытается использовать стратегию Apple на Lenovo. У Lenovo есть 
только ПК и программное обеспечение? Нет проблем. У Фэн Юй все еще есть 
другие электронные бренды, такие как Wind and Rain и т.д. Онлайн-услуги?
 Фэн Юй может создать сайт электронной коммерции и даже может быть 
лучше, чем Apple.
"Брат Фэн, почему тебе не нравится быть в 
новостях? Самый богатый человек в мире... даже если ты станешь самым 
богатым человеком в мире на один день или даже на одну минуту, это 
большая честь". Фу Гуанвэй был очень взволнован. Если Фэн Юй сможет 
упомянуть его имя в новостях, это будет еще лучше.
Фэн Юй 
рассмеялся. "Мое состояние примерно такое же, как у Билла Гейтса, а 
самый богатый человек в мире - это всего лишь титул. В течение трех лет я
 закреплю этот титул, и никто не сможет сместить меня с моего трона".
Согласно плану Фэн Юя, через три года некоторые из его компаний начнут приносить прибыль, и его активы вырастут.
За это время чистая стоимость Билла Гейтса упадет, а остальные не сравнятся с Фэн Юем.
Фу
 Гуанвэй безмолвно смотрел на Фэн Юя. Ты сказал, что это всего лишь 
титул, почему же ты так возбужденно говоришь, что никто не сможет отнять
 у тебя этот титул?
"Брат Фэн, теперь ты можешь закрепить свое 
положение самого богатого человека в мире. Дела у Lehaha сейчас идут 
неплохо, и если компания выйдет на биржу, цены на акции взлетят вверх. 
Также, если Bing City Machinery Company, Wind and Rain Electronic и т.д.
 попадут на биржу, их стоимость удвоится или даже увеличится в несколько
 раз". Ли Цзэкаю стало интересно, почему Фэн Юй отказывается от того, 
чтобы его компании попали в листинг?
Фэн Юй не ответил, и Фу 
Гуанчжэн объяснил ему. "Если бы компании прошли листинг, то им пришлось 
бы отчитываться перед акционерами, а вся прибыль должна быть выдана в 
виде дивидендов. Кроме того, с какой целью компания получает листинг? 
Это привлечение средств и повышение репутации. Компании брата Фэна не 
нужны ни средства, ни репутация. Почему он должен делиться своей 
прибылью с другими?".
Фу Гуанчжэн задавал этот вопрос Фэн Юю в 
прошлом, и вот как Фэн Юй ответил ему. Фу Гуанчжэн также считает, что 
Фэн Юй сказал правильно. Выход на биржу - это самый быстрый способ для 
компании привлечь средства.
Но разве у Фэн Юя нет денег?
Раз
 у Фэн Юя нет недостатка в деньгах, то и у его компаний не будет 
недостатка в деньгах. Тогда почему он должен получать листинг и помогать
 другим зарабатывать деньги? Хотя стоимость компании возрастет, так как 
цены на акции после получения листинга вырастут, в то же время финансы 
компании должны быть прозрачными, и управлять компанией будет сложнее.
Почему я должен сообщать всем, сколько у меня денег?
Есть
 одна вещь, которая в последнее время расстраивает Фэн Юя. Это его 
инвестиции в Yahoo. Когда он инвестировал в Yahoo, японская компания 
Softbank вложила в компанию 100 миллионов долларов США и приобрела треть
 ее акций. Они также помогли Yahoo получить листинг.
Фэн Юй может 
покупать только обращающиеся акции на рынке, и прибыль от этого не 
сравнится с прибылью Softbank. Если бы это было не так, Фэн Юй получил 
бы титул самого богатого человека в мире. Акции Yahoo выросли в двадцать
 раз и продолжают расти сейчас.
Конечно, Фэн Юй поручил Ральфу 
приобрести все имеющиеся акции Yahoo на открытом рынке, и он продаст все
 до того, как лопнет пузырь dot com. Он получит прибыль, по крайней 
мере, в два раза превышающую его инвестиции!
Фэн Юй говорил с остальными по-китайски, и Кириленко почти ничего не понимал.
"Фэн,
 о чем вы все говорите? Вы все планируете какие-то новые инвестиции?" С 
тех пор как Кириленко сотрудничал с Фэн Юем, он никогда не терпел 
убытков. Большая часть его активов сейчас - это его бизнес с Фэн Юем.
Фэн
 Юй хлопнул себя по лбу. Он забыл перевести их разговор для Кириленко. 
Если бы он знал, то попросил бы Кириленко привести своего переводчика.
"Брат Ки, поздравляю. Ты стал самым богатым человеком в России!" Фэн Юй рассмеялся.
Кириленко разразился смехом. "Хахахаха! Мои активы ничто по сравнению с тобой.
Кроме того, мой актив лишь немного больше, чем у остальных, и они быстро догоняют меня".
Чистое
 состояние Кириленко составляет более 8 миллиардов долларов США, и он 
является самым богатым человеком России. Конечно, за ним стоят магнаты, 
разбогатевшие после распада Советского Союза. Чистая стоимость этих 
людей примерно такая же, как у Кириленко.
В прошлой жизни Фэн Юй 
большинство российских магнатов, попавших в список самых богатых, 
занимались в основном горнодобывающим бизнесом. Они, как и Кириленко, 
приобрели шахты, минеральные компании и т.д. во время смуты. Шахты этих 
магнатов начали приносить прибыль, и только горнодобывающая компания 
Кириленко отличается от них. Его компания добывает только столько, чтобы
 покрыть свои расходы, и все смеются над Кириленко. Они считают, что 
Кириленко не знает, как управлять своим шахтерским бизнесом, а некоторые
 даже пытались захватить компанию Кириленко.
"Не волнуйтесь. Наша 
горнодобывающая компания начнет получать высокую прибыль через два года.
 В это время их шахты опустеют, и ваш капитал резко возрастет". О, а 
есть ли в России известные ритейлеры? У вас у всех есть сайты 
электронной коммерции?"
Фэн Юй вдруг вспомнил, что Россия - это 
сокровищница. Если он сможет хорошо управлять российским рынком, то 
сможет открыть рынок Восточной Европы, а потенциал этого рынка ничуть не
 уступает рынку США.
Кириленко беспомощно указывает на себя. "Я занимаюсь розничной торговлей!"

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вспомнил, что Кириленко занимался розничной торговлей, и они могут снова начать новое деловое предприятие.
"Брат
 Ки, давай обсудим это как-нибудь потом. Я придумал для нас новый 
бизнес, и я обещаю, что мы заработаем деньги. Что касается индустрии 
кристаллического кремния, то я сначала вложусь сам. Мы будем 
сотрудничать, когда я создам завод по производству кристаллического 
кремния в России".
Кириленко сделал небольшую паузу и кивнул. "Хорошо. Я буду ждать вашего звонка".
Кириленко
 мог сказать, что Фэн Юй собирается сотрудничать с ним в розничном 
бизнесе. Он думал о создании супермаркетов после того, как увидел, 
насколько популярны супермаркеты в Китае. В России есть супермаркеты, но
 они не так популярны, как в Китае. Кроме того, все хорошие места уже 
заняты, и ему трудно войти в эту отрасль.
Но Фэн Юй не думает о супермаркетах.
......
"Брат Фэн, ты уверен, что не хочешь, чтобы моя сестра стала твоим партнером?" спросил Фу Гуанвэй.
Фэн Юй пристально посмотрел на него. "Нет! Я пойду сам!"
Когда
 Фэн Юй добрался до места, он увидел Фу Гуанчжэня и Лян Инь, выходящих 
из его машины. Она держится за руку Фу Гуанчжэна, и их отношения, 
похоже, развиваются хорошо.
Войдя в отель, Фэн Юй увидел Фу Жунцю и
 других членов семьи Фу, стоящих снаружи и принимающих гостей, а Фу 
Жунцю находится в бальном зале и готовит вступительную речь. В Гонконге 
только несколько человек могут быть приняты Фу Ронгки лично.
Когда Фэн Юй вошел в бальный зал, Фу Жунци появился рядом с ним.
"Племянник Фэн, сначала зайди и пообщайся со своими друзьями. Скоро начнется ужин".
"Хорошо. Дядя Фу, ты сегодня выглядишь на несколько лет моложе".
"Хахаха... Я стар и через несколько лет уйду на пенсию. Вы, молодежь, будете командовать сейчас".
"Ты скромный. Даже если ты на пенсии, Гонконг будет трястись, когда ты будешь топать ногами".
"Хватит льстить этому старику. Мне нужно поговорить с другими гостями. Давайте поговорим позже".
Фэн
 Юй и Кириленко вошли вместе и заметили, что все наблюдают и обсуждают 
их. Фэн Юй и Кириленко не стали беспокоиться и сели в углу.
Кириленко держит два бокала вина, а Фэн Юй взял тарелку с фруктами.
Фэн
 Юй не хочет приходить на такие мероприятия. Еда не очень вкусная, а 
порции маленькие. Большая часть еды готовится заранее, и как она может 
быть свежей к приходу гостей?
Фэн Юй как раз доедал два кусочка 
фруктов, когда Кириленко встал, чтобы принести еще вина. Он так быстро 
прикончил два бокала вина?!
"Брат Ки, притормози".
Кириленко
 с любопытством посмотрел на Фэн Юя. "Разве это не праздничный ужин? 
Зачем мы здесь, если не собираемся пить? Почему ты не пьешь?"
"Вы также знаете, что я не умею пить. Я буду пить с тобой позже. Просто продолжай пить". Фэн Юй решил не мешать Кириленко пить.
Кириленко теперь мог держать себя в руках гораздо лучше. Он может выпить две бутылки концентрированного Baijiu и не опьянеть!
Фу
 Гуанчжэн и Фу Гуанвэй вызвали Кириленко на пьянку и были отправлены им в
 нокаут. Что заставило Фэн Юя потерять дар речи, так это то, что 
Кириленко всегда хочет играть в маджонг, когда он под кайфом!
Почему русский так пристрастился к маджонгу?!
Это все Фу Гуанвэй виноват. Почему он должен учить Кириленко маджонгу?!
Через
 некоторое время вокруг собралось много людей. Почти все ведущие 
бизнесмены Гонконга были приглашены, и все их состояние превышает 100 
миллионов HKD.
Фэн Юй огляделся, в бальном зале собралось по меньшей мере несколько сотен человек.
Фэн
 Юю пришла в голову случайная мысль. Если что-то случится в этом зале, 
экономика Гонконга рухнет. Разумеется, раз здесь собралось столько 
важных персон, снаружи припарковано несколько патрульных машин, и охрана
 в окрестностях усилена.
Свет внезапно померк, и прожектор направился на Фу Жунци, стоящего в центре бального зала.
"Спасибо, что посетили этот праздничный ужин... Пока мы едины, Гонконг будет становиться лучше!".
Все захлопали и зааплодировали. Фэн Юй заметил, что Супермен Ли тоже рядом.
После этого кризиса Фу Жунци сократил разрыв с Суперменом Ли по их активам и стал вторым самым богатым человеком Гонконга.
Общее
 состояние семьи Фу уже превысило состояние семьи Супермена Ли. 
Почувствует ли Супермен Ли угрозу? Он привык быть № 1 в Гонконге. 1 в 
Гонконге. Как он может довольствоваться вторым местом? 2?
Фэн Юй размышлял об этом, когда к нему подошли два брата из семьи Ли с бокалами вина.
"Брат Ли! Выпьем!" сказал Кириленко на своем ломаном китайском и поднял бокал.
Ли Цзекай был ошеломлен. Когда это я согласился пить?
Ли
 Цзэкай тайком отошел в сторону. Этот русский - пьяница. Он пил самый 
крепкий напиток в бальном зале и выпил все одним глотком?!
Ли Цзэкай нехотя опустился на дно, а другой рукой быстро остановил Кириленко, поднявшего свой бокал!
"Брат Фэн, у нас там друг. Давай поболтаем позже".
Ли
 Цзекай и Ли Цзэчжу быстро убежали, а Фэн Юй беспомощно посмотрел на 
Кириленко. Наконец-то два друга пришли поболтать, а ты их отпугиваешь 
своим пьянством!
Фу Гуанчжэн и его двоюродные братья хотели прийти, но, увидев перед Кириленко несколько пустых стаканов, быстро ушли.
Фэн
 Юй был раздосадован. Он повернулся к Кириленко и поднял свой бокал. 
"Брат Ки, это в честь того, что ты стал лучшим магнатом России! Выпьем!"
Кириленко
 допил свой бокал, а Фэн Юй сделал глоток слабоалкогольного коктейля. Он
 передал еще один бокал с алкоголем Кириленко и сказал. "Брат Ки, выпьем
 за успех нашего мобильного телефона! До дна!"
"Брат Ки за то, чтобы отпраздновать твой особняк! Выпьем!"
"Брат Ки, наши автомобили хорошо продаются! Ура!"
"Брат Ки до дна!"
"Брат Ки..."
Кириленко ничего не сказал и снова допил свой бокал.
Кириленко в хорошем настроении, так как Фэн Юй пьет вместе с ним.
Это было лучше, чем пить одному, несмотря на то, что Фэн Юй делал 
маленькие глотки. Тем не менее, он наслаждается обществом Фэн Юя.
"Господин Фэн, могу я предложить вам тост?" Женщина подошла к Фэн Юю.
Фэн
 Юй посмотрел на женщину. Он не знал ее, и она не была знаменитостью. Из
 какой она семьи? Хотя эта женщина красива, Фэн Юй не заинтересовался 
ею.
"Извини, я не люблю пить. Если хочешь выпить, выпей с ним!" Фэн Юй указывает на Кириленко. Кого волнует, как они будут общаться?
Когда брат Ки встретился с шурином Фэн Юй, они не могли понять друг друга, но они все равно могут счастливо пить вместе.
Черт!
 Эта женщина села рядом с Кириленко. Что, черт возьми, происходит? Ее 
интересует высокий и крупный Кириленко? Или она знает, что Кириленко - 
супермагнат?
Да какая разница... Я просто проверю Кириленко, когда
 придет время уходить. Фэн Юй быстро воспользовался этой возможностью, 
чтобы уйти и поболтать с другими людьми.

    
  





  


  

    
      В тот день, после окончания ужина, Фэн Юй увидел ту женщину, которая 
держалась за руки Кириленко и вместе с ним покинула бальный зал!
Не
 является ли эта женщина дочерью кого-то из крупных шишек? Но Фэн Юй не 
хочет вмешиваться, а Кириленко привел с собой своих телохранителей. 
Ничего не случится.
На следующий день посвежевший Кириленко 
отправился искать Фэн Юя, чтобы обсудить их новый бизнес. Его активы 
внезапно увеличились в четыре раза, а он не знает, во что вложить 
деньги.
Кириленко считал, что безопаснее сотрудничать с Фэн Юем, 
так как ему не нужно ни о чем беспокоиться и он все равно сможет 
получить высокую прибыль.
"Брат Ки, я помню, ты говорил мне, что занимаешься розничной торговлей?" Фэн Юй сделал глоток кофе и спросил.
"Верно. Но я продаю импортные товары из Китая, Западной Европы и Америки. Я не продаю нашу отечественную продукцию".
Заниматься
 розничной продажей только импортных товаров? Это должно развиваться из 
торговой компании Кириленко. Спрос на китайскую продукцию в России упал,
 и Кириленко начал завозить товары из других стран.
"Брат Ки, у вас есть свои физические магазины?".
"Да.
 Но не очень много, так как я занимаюсь в основном оптовыми продажами. 
Но многие розничные торговцы работают со мной. Если у вас есть хороший 
товар, я могу гарантировать, что он будет продаваться по всей России, 
Украине, Беларуси и т.д. в кратчайшие сроки." Кириленко похлопал себя по
 груди.
Кириленко подумал, что у Фэн Юя есть замечательные продукты для продажи, но он надеется, что это не напитки.
"Брат Ки, есть ли в России большие супермаркеты?"
"Да.
 Две сети супермаркетов в настоящее время работают хорошо, но они не 
могут сравниться с супермаркетом Тай Хуа. Они продают только товары 
повседневного спроса. Вы просите меня открыть супермаркеты? Нет..., это 
не сработает". Эти две сети супермаркетов заняли все хорошие места в 
городах, и конкурировать с ними будет сложно". Кириленко махнул рукой.
В
 прошлом году, когда Tai Hua Supermarket Group только начинала свою 
деятельность, Кириленко приказал своим людям изучить этот бизнес для 
России.
Но все хорошие места для супермаркетов были заняты. Ему 
трудно войти в этот бизнес, если только он не собирается открывать 
супермаркеты в городах второго эшелона. Но какой в этом смысл?
Возможно,
 прибыль от городов второго эшелона и будет, но это не соответствует 
характеру Кириленко. Он - главный российский импортер и оптовик. Как он 
может идти в города второго эшелона?".
"Брат Ки, ты не нашел 
правильного положения для своих супермаркетов. Они продают товары первой
 необходимости, а ты можешь открыть супермаркет импортных товаров".
"Супермаркет импортных товаров? Ты хочешь сказать, что в своих супермаркетах я буду продавать только импортные товары?"
"Именно
 так. Вы можете продавать только импортные товары. Не волнуйтесь. Я 
знаю, что некоторые из ваших российских товаров пользуются 
популярностью, но эти товары не производятся в Украине и Беларуси, 
верно? Если вы продаете российскую продукцию там, разве она не считается
 импортным товаром? Налоги между Россией и этими странами низкие, и ваши
 затраты не будут высокими. Кроме того, эти продукты будут лишь 
дополнением к вашим супермаркетам, и не будут основным товаром, который 
вы будете продавать."
"Что будет нашим основным товаром?"
Фэн
 Юй закатил глаза. "Конечно же, импортные товары из Азии и западных 
стран! Электронные товары, продукты питания, одежда, книги, предметы 
первой необходимости и т.д. Одних только этих товаров достаточно, чтобы 
открыть гипермаркет!"
"И на этом можно заработать?" Кириленко засомневался.
"А
 вы зарабатывали на том, что были целым продавцом? А розничные магазины,
 которые покупали ваши товары, зарабатывали? Многие импортные товары 
очень популярны в вашей стране. Вы можете взять пример с импортного 
отдела нашего супермаркета "Тай Хуа", и вы узнаете, какова будет 
прибыль."
"Сколько я должен вложить?"
"Я предлагаю сначала 
купить землю. Мы можем арендовать ее, но если что-то случится, наш 
супермаркет пострадает. Если мы будем вынуждены переехать, то потеряем 
много покупателей. Нам также нужно подготовить средства для импорта 
товаров, ремонта, оснащения и т.д.
Будет лучше, если у нас будет 
своя логистическая компания. Если вы хотите, чтобы все было на месте, 
это должно стоить около 3 миллиардов долларов США."
"3 миллиарда 
USD? Так много?! Это всего лишь розничный бизнес, какая может быть 
прибыль? Даже если мы продаем импортные товары, нам все равно нужно 
конкурировать с двумя другими конкурентами." Кириленко потрясен. Эти 
инвестиции смехотворно высоки.
"Сначала послушайте меня. Эти 3 
миллиарда долларов включают в себя 100 супермаркетов и гигантскую 
логистическую команду. Если возможно, я предлагаю купить грузовые 
самолеты, чтобы гарантировать, что ваши товары прибудут в каждый город 
вашей страны. Конечно, это включает и другие крупные города в Восточной 
Европе".
"Подождите... Вы хотите сказать, что мы будем открывать 
супермаркеты в каждом крупном городе? 100 магазинов? Это слишком много? 
Сколько у вас супермаркетов "Тай Хуа" после стольких лет?".
"Группа
 "Тай Хуа Супермаркет" планирует открыть 50 гипермаркетов в следующем 
году, и мы предполагаем, что в течение пяти лет у нас будет 300 
магазинов, образуя монополию. Кроме того, я не прошу вас инвестировать 
все сразу. Вы можете разделить это на несколько этапов".
"Супермаркеты такие прибыльные?"
"Мы
 точно сможем заработать, и есть еще одно преимущество. Супермаркеты 
могут использовать ежемесячные, ежеквартальные или даже ежегодные 
кредиты. Таким образом, супермаркеты будут иметь большой объем 
наличности, что снизит ваши инвестиционные риски в других областях, и 
вам не придется беспокоиться о проблемах с движением наличности."
Кроме
 казино, супермаркет имеет самый высокий объем наличности по сравнению с
 другими отраслями. Некоторые сети супермаркетов имеют больше 
наличности, чем казино.
Когда вы слышали, чтобы супермаркеты испытывали проблемы с наличностью?!
"Тогда
 зачем нам нужна огромная команда логистов? Нам все еще нужны грузовые 
самолеты? Даже если я могу позволить себе транспортные расходы, но 
сколько денег я смогу на них заработать?".
"Это потому, что у вас 
недостаточно заказов. А если у вас много заказов? Вы слышали об 
интернет-магазинах?" Фэн Юй говорит, как продавцы компании 
многоуровневого маркетинга.
"Интернет-магазины? Что это такое?
" Кириленко в замешательстве.
"Это
 заказ товаров через интернет. Вы знаете о телефонных заказах? Это то же
 самое, только теперь вы пользуетесь интернетом. В интернете будут 
фотографии товара, и это может показать товар лучше, чем те каталоги."
"Как клиенты будут платить?".
"Они
 могут заплатить при получении товара или воспользоваться 
интернет-банкингом. Эта модель только начала применяться в США, но в 
Европе ее еще нет. Если нам удастся ее реализовать, мы сможем 
контролировать весь европейский рынок!"
Фэн Юй преувеличивает, но 
он чувствовал, что это не невозможно. Эта бизнес-модель может быть легко
 скопирована другими, но Фэн Юй считает, что захватить русскоязычные 
страны Восточной Европы - не проблема.
"Поверят ли покупатели в онлайн-покупки?" Кириленко настроен скептически.
"Вот почему мы должны позволить покупателям платить, когда они получат товар".
"А если клиенты откажутся платить после получения товара?"
Фэн Юй поднял брови. Брат Ки не так глуп, как кажется, и все еще может подумать об этом.

    
  





  


  

    
      "Мы можем полагаться только на клиента при оплате. Когда клиент 
сделал заказ, он должен оставить свои контактные данные и должен 
оставить свой номер телефона, чтобы мы могли ему позвонить. В начале, 
конечно, будут возвраты, и мы должны будем поглотить потери".
"Если
 это так, то это будет нагрузка на наши финансы, и мы также должны 
принять меры предосторожности, чтобы наши курьеры не сбежали с 
платежами".
"Да, это будет нагрузка на наши финансы, но у нас есть физические магазины, а в супермаркетах денежные потоки огромны".
В
 предыдущей жизни Фэн Юя физические и онлайн-магазины обсуждались 
несколько раз. Никто не осмеливается сказать, какая модель более 
успешна, но лучшая модель работы - это сочетание обеих."
"Это может сработать?"
честно
 ответил Фэн Юй. "Брат Ки, я тоже пытаюсь понять, будет ли это работать,
 и я не могу гарантировать, что это будет 100% успех. Но я уверен, по 
крайней мере, на 80%. Если эта модель работы сработает, вы станете 
крупнейшим в России или даже в Восточной Европе розничным и 
интернет-магазином. Ваш бизнес больше не будет ограничиваться импортом и
 оптовой торговлей".
Кириленко возбудился от слова "крупнейший". 
Неважно, в какой отрасли, но в крупнейшей и №1 прибыль не будет низкой, а
 ему нравится быть №1. 1.
"Вы собираетесь сотрудничать со мной? Сколько вы собираетесь инвестировать?"
"Общая
 сумма инвестиций оценивается более чем в 3 миллиарда долларов США. Я 
буду инвестировать в зависимости от того, сколько акций вы мне дадите". 
Фэн Юй чувствовал, что у этой операционной модели есть потенциал, и не 
возражал против потерь в течение первых двух лет. В будущем он будет 
получать бесконечную прибыль от этого бизнеса.
"Мне нужна 
контрольная доля, и я позволю вам иметь 30% акций. Мне также нужно найти
 других партнеров, чтобы мы могли контролировать весь рынок Восточной 
Европы!"
рассмеялся Фэн Юй. Кириленко тоже амбициозный человек. 
Кириленко считает, что у него все еще есть горнодобывающая компания, и 
даже если эта инвестиция провалится, то потери будут и от его прибыли в 
этом кризисе.
Он верил, что Фэн Юй поможет ему компенсировать потери в других областях, если это не удастся.
"Хорошо. Я подготовлю средства и попрошу своих людей написать для вас подробное предложение. Пусть ваши люди изучат его".
В
 прошлой жизни Фэн Юй в феврале следующего года создал крупнейшую в 
России торговую интернет-площадку. Но эта компания начинала с малого и 
пыталась подражать Amazon, продавая книги. Фэн Юй считает, что эта 
компания не идет ни в какое сравнение с компанией Кириленко.
"После
 погашения кредитов и этой инвестиции у меня осталось много средств. Что
 вы думаете о моем предложении создать автомобильный завод, о котором я 
говорил вам ранее?".
Кириленко считает, что импорт автомобилей в 
Россию может быть выгодным, но если он сможет создать автомобильный 
завод в Китае, это будет лучше. Самое главное, он получит долю в заводе.
В последние несколько лет Россия пыталась привлечь иностранных инвесторов и ввела некоторые субсидии.
"Брат
 Ки, мне нужно обсудить это с остальными. Хотя я и являюсь крупнейшим 
акционером, у меня нет решающего голоса. Я свяжусь с вами как можно 
скорее, поскольку я также надеюсь, что мы сможем сотрудничать в этом 
предприятии".
Китайская автомобильная промышленность сейчас 
переживает бум, и производство Songjiang Motors скоро не сможет 
удовлетворить спрос. Фэн Юй не хочет оказаться в ситуации, когда спрос 
превысит предложение. Если это произойдет, это будет означать, что он не
 подготовился!
Кроме того, рынок мотоциклов растет. Спрос на 
мотоциклы замедлился в городах, но в деревнях он увеличился. В Китае 
гораздо больше деревень, чем городов, и спрос на мотоциклы будет расти 
еще много лет.
Продажи мотоциклов Songjiang 100, Songjiang 125 и 
скутеров Songjiang постоянно росли и заняли первое место. 1 место. 
Узнаваемость бренда Songjiang Motors также является № 1 в Китае. 1 в 
Китае.
Даже новейшие модели Songjiang 150 и Songjiang Golden Bull (трехколесный мотоцикл) пользуются огромной популярностью на рынке.
Bing
 City Machinery Company планирует расширить производство мотоциклов в 
ближайшие два года, но не собирается расширять производство автомобилей.
 Производство сельскохозяйственной техники также расширяется, и Bing 
City Machinery Company не имеет достаточно средств для расширения всех 
трех производств одновременно. В конце концов, прибыль компании в 
течение многих лет была реинвестирована в НИОКР, и ей все еще нужно 
выплачивать дивиденды своим акционерам.
Возможно, это будет 
неплохой вариант, если Bing City Machinery Company сможет использовать 
стоимость своего бренда для инвестиций в новый завод.
Фэн Юй хотел
 открыть завод в Европе или США и сотрудничать с Кириленко для 
обеспечения российского рынка. Они окончательно сформировали клиентскую 
базу в России и не хотели, чтобы европейские автомобили отбирали у них 
долю рынка. В последнее время ходят слухи, что на российский рынок 
выйдут немецкие автомобильные бренды.
"Что еще я должен 
инвестировать? Продолжать покупать шахты? Будет ли бум в горнодобывающей
 и минеральной промышленности через два года?".
"Стоимость шахт, 
которые вы купили, сильно выросла, верно? Обещаю, что еще через два года
 стоимость еще больше вырастет, и тогда мы увеличим масштабы добычи. 
Покупка шахт - это хороший выбор. Просто используйте нашу 
горнодобывающую компанию для приобретения новых шахт, а я вложу в 
компанию некоторую сумму денег. Но торопиться не стоит. Мы можем сначала
 медленно вести переговоры, а покупать их стоит во второй половине 
следующего года".
Сорос обязательно нападет на Россию в следующем 
году и понесет огромные потери. Российское правительство безжалостно и 
не заботится о международном экономическом праве.
Конечно, Россия 
тоже пострадает, и рубль обесценится еще больше. Экономика России придет
 в упадок, и некоторые шахты будут сданы по низким ценам.
Горнодобывающая
 компания Фэн Юя и Кириленко, приобретающая эти рудники, лучше, чем эти 
американцы. В конце концов, это российская компания.
Фэн Юй 
поможет России защититься от Сороса за занавесом. Если Фэн Юй будет 
выступать против Сороса открыто, он, несомненно, проиграет, так как 
иностранные резервы России не так велики, как Гонконга.
"Конечно. Мы оба увеличим наши инвестиции в компанию, и я буду присматривать за шахтами, исходя из наших предыдущих требований".
"Если у вас еще есть деньги, вы можете временно инвестировать в фондовый рынок США".
"Хорошо. Но когда Сорос нападет на Россию, вы должны помочь нам, а не ему".
"Не беспокойтесь. Вы думаете, я нападу на Россию с нашими отношениями? На этот раз мы преподадим Соросу урок!".
В
 этот период Сорос вел себя тихо, но он не остановится. Остальные страны
 Юго-Восточной Азии до сих пор не приняли эффективных мер по защите 
своей экономики. Хотя МВФ и вмешался, этого все еще недостаточно. Еще 
через два месяца Сорос вернется, чтобы снова "собрать урожай" в этих 
странах.
Конечно, Фэн Юй тоже будет делать то же самое, но он будет держаться в тени. Он не хочет попасть в черный список стольких стран.
Фэн Юй будет ждать Сороса в России и позволит ему понести большие потери по сравнению с предыдущей жизнью Фэн Юя!
Возможно,
 Фэн Юю придется заплатить больше за свои прежние кредиты, но его это не
 волнует. В любом случае, рубли обесценились в несколько сотен раз с тех
 пор, как он получил эти кредиты, и даже если сумма непогашенного 
кредита увеличится в десять раз, это ничто!

    
  





  


  

    
      "Приходи, приходи, встретимся в 98-м... приходи, приходи, встретимся в 1998-м..."
На
 Инг и Фэй Вонг исполняли эту классическую песню на сцене, а Фэн Юй 
наслаждался. Только эти две певицы могут исполнить эту песню идеально.
Ли
 На стояла рядом с Фэн Юем и безмолвно смотрела на него. Я знаю, что ты 
написал эту песню, но неужели ты должен быть так поглощен ею?
Новогодний
 гала-ужин 1998 года по-прежнему транслируется в прямом эфире, но теперь
 есть дополнительные правила. Зрителям запрещено выкрикивать лозунги и 
приносить плакаты. Но CCTV не может регулировать наряды зрителей. Что 
плохого в том, чтобы надеть униформу своей компании?
Церемония 
награждения стала справедливой, и Фэн Юй перестал использовать ее для 
продвижения своих компаний. Он разрешил выдающимся компаниям получать 
награды, и эта премия стала самой престижной деловой наградой в Китае.
Возможно,
 это также связано с тем, что компаниям Фэн Юя не нужно использовать 
этот метод для продвижения. Все компании, в которые инвестировал Фэн Юй,
 сейчас являются лидерами в своих отраслях. Некоторые из них даже 
являются ведущими компаниями мирового уровня.
Но компании Фэн Юя все еще далеки от того, чтобы стать лучшими в мире.
В
 последние несколько лет Фэн Юй развивал автомобильную промышленность, 
электронику, производство напитков, фармацевтику и интернет-технологии. 
За исключением интернет-технологий, компании Фэн Юй в этих отраслях 
базируются в Китае и считаются лидерами рынка.
Независимо от того,
 владеет ли Фэн Юй контрольным пакетом акций или просто долей в 
компаниях, все его решения, несомненно, будут одобрены. Но Фэн Юй 
ленится управлять компаниями, поскольку он все равно будет получать 
прибыль, даже если кто-то будет управлять компаниями. Фэн Юй предпочтет 
позволить своим людям управлять его компаниями, иначе зачем он платит им
 высокие зарплаты, бонусы и акции?
Хотя компании Фэн Юя не скоро выйдут на биржу, они по-прежнему ежегодно выплачивают дивиденды.
Некоторые из высших руководителей, внесших значительный вклад в 
развитие компании, были награждены акциями, а их бонусы в несколько раз 
превышают их зарплату.
Высший управленческий персонал компании Фэн
 Юя уже получает самую высокую зарплату в Китае, и даже 99,9% 
сотрудников иностранных компаний получают меньше, чем они. Это не считая
 акций, которыми они владеют.
Многие люди из других компаний хотят
 попасть в компании Фэн Юя. Все они работают на других, и, конечно, 
хотят получать более высокую зарплату. Кроме того, их могут наградить 
акциями компании, и они могут стать одним из акционеров!
Компании 
Фэн Юя привлекают множество талантов. Менеджеры, разработчики, 
исследователи и даже представители маркетинговой элиты присоединились к 
нему, и у его компаний есть хороший резерв талантливых сотрудников.
Это
 одно из требований Фэн Юя к его компаниям. Элитный персонал может 
принести ему прибыль, в несколько раз превышающую его зарплату. Не 
проблема дать им более высокую зарплату, акции и т.д.
После окончания песни все зааплодировали.
Ведущий начал свою речь, а мужчина в костюме встал и помахал зрителям рукой.
"Спасибо,
 родина... спасибо, судейская комиссия... Я хотел бы поблагодарить 
каждого сотрудника компании. Без вас всех у меня не было бы возможности 
стоять здесь. Эта честь принадлежит каждому из вас и мне...".
Дун 
Сюэбин посмотрел на человека на сцене. "Кто написал для него эту 
благодарственную речь? Почему он говорит, как эти знаменитости? Спасибо 
за это, спасибо за то... спасибо, лидеры, родители и т.д. Откуда он 
этому научился?" Ли На прошептала в уши Фэн Юю. "Твои люди говорили 
похожие вещи, когда выступали на сцене. Они научились у тебя?"
Фэн Юй расширил глаза. Они все учились у него? Именно так. Я был тем, кто изначально проверял их благодарственную речь.
"Я хочу сказать, что он очень искренний. Без своих родителей он не будет существовать.
Без заботы руководителей его компания не будет расти. Без поддержки 
сотрудников как может развиваться его компания? Его речь слишком хороша!
 Мы должны хлопать громче!"
Ли На: "......" Твое отношение изменилось слишком быстро!
"Неважно!"
"Давайте посмотрим выступление". Фэн Юй улыбается.
"Как получилось, что ваши компании не выиграли ни одной награды?"
"Я
 даю шанс другим. Если мои компании будут участвовать, то эти компании 
смогут только наблюдать за происходящим со зрительской трибуны." гордо 
ответил Фэн Юй.
"Ты чувствуешь себя неловко за то, что подправил 
результаты в прошлом?" Ли На мог догадаться, о чем думает Фэн Юй, по 
одному его взгляду.
"Ерунда. Эта награда справедлива. Когда мы 
начинали эту премию, кто сказал, что мои компании не квалифицированы? 
Сейчас, без нашего участия, остальные компании примерно того же уровня. 
Те, кто ничего не выиграл, просто в бешенстве".
Фэн Юй не 
хвастается. Номинированные компании и победители примерно одного уровня 
по масштабу, росту и вкладу в общество. Каждая из них может стать 
победителем, а те, кто не выиграл, высказывают претензии.
Победители
 церемонии награждения в этом году не определены. Их выбирало жюри, и 
многие компании проиграли с перевесом в один голос. В некоторых 
категориях даже пришлось пройти через второй тур голосования, так как в 
первом туре не было явных победителей!
Справедливость всегда 
относительна. Но если компании будут поочередно получать награды, это 
будет несправедливо по отношению к ним. Победители лучше в определенных 
областях, и они заслуживают награды.
Большинство победителей этого года - друзья Фэн Юя. Лю Юн - один из них. Его программа Guangcai развивается очень хорошо.
Фэн Юй также планирует создать свой первый завод по производству кристаллического кремния в западной провинции Цинхэ.
Чтобы создать там завод, Фэн Юй все еще должен построить дороги, что увеличило его расходы.
Но
 как только дороги будут построены, Фэн Юй сможет построить там 
гигантский промышленный парк. Стоимость рабочей силы там также дешевле, и
 он сможет улучшить там экономику.
"Разве ты не написал эту песню для них, чтобы они исполнили ее на гала-вечере Весеннего фестиваля? Что они тогда будут петь?"
"Они
 все еще могут петь эту песню. Разве ты не заметил, что зрителям она 
нравится? Осмелюсь сказать, что даже если они снова споют ту же песню, 
она все равно понравится публике. Эта песня подходит для такого случая".
Фэн
 Юй не помнит столько песен, подходящих к разным случаям. Эта песня - 
единственная, которую он может вспомнить. Более того, он написал эту 
песню для собственного удовольствия.
"Продолжай хвастаться. Петь одну и ту же песню дважды?! Кто будет петь одну и ту же песню на празднике?"
"Это потому, что я ничего не сказал. Если я захочу, они споют ее снова!"
"Хорошо... хорошо... хорошо... Хорошо. Я тебе верю". Ли На пыталась сдержать смех.
Фэн Юй: "......" Ты не веришь моим словам! Похоже, сегодня мне придется преподать тебе урок. Два раза... нет! Три раза!

    
  





  


  

    
      Через два дня Фэн Юй прилетел в Шанхай. Кириленко прислал Фэн Юю 
фотографии, а Фэн Юй передал их Лю Майклу. Теперь Фэн Юй отправился в 
офис Лю Майкла, чтобы посмотреть на дизайн лимузина, сделанного на 
заказ.
Фэн Юй посещал эту компанию всего два раза, а в Шанхай он 
едет по другой причине. Он хочет выбрать место для строительства 
офисного здания. Шанхай - важный финансовый центр Китая, и в него стоит 
инвестировать.
Даже если Фэн Юй ничего не построит на участке земли в Шанхае, через несколько лет он сможет получить высокую прибыль.
Дизайнерская
 фирма Лю Майкла сменила название на Wind and Rain Design и в настоящее 
время является крупнейшей в Шанхае и входит в тройку лучших дизайнерских
 фирм Китая.
Эта компания занимается не только графическим 
дизайном, но и дизайном продукции, логотипами, космическим и 
экологическим дизайном, рекламой, модой, структурой и т.д. Сейчас они 
начали новый бизнес - дизайн веб-сайтов.
Лю Майкл стоял у главного входа в высокое офисное здание и ждал Фэн Юя.
Когда машина Фэн Юя остановилась, Лю Майкл подбежал, чтобы открыть ему дверь.
Многие
 люди с любопытством смотрели на него. Разве это не Лю Майкл? Он 
является боссом Wind and Rain Design, а его компания - одна из лучших 
дизайнерских фирм в отрасли. Почему он открывает дверь для кого-то 
другого?
Это красивая машина, и это марка Songjiang. Это должна 
быть новая модель, поскольку никто раньше не видел эту модель на дороге.
 Но человек внутри не должен быть лидером из-за номерного знака.
Когда толпа увидела молодого человека, вышедшего из машины, они были шокированы. Этот молодой человек моложе Лю Майкла!
"Наша
 компания арендовала пятый, шестой и седьмой этажи этого здания. Сейчас у
 нас больше дел, и дизайнерам нужно больше места и спокойная обстановка.
 Вот почему..."
"Все в порядке. Ты отвечаешь за управление 
компанией, и ты можешь принимать все решения. Меня не волнует прибыль". 
Фэн Юй взмахнул рукой и остановил объяснения Лю Майкла.
В любом 
случае, финансовые работники работают по принципу ротации, и Фэн Юю все 
равно, чем занимается Лю Майкл, лишь бы он не подделывал счета компании.
За
 последние несколько лет внешний дизайн автомобилей, мотоциклов, 
тракторов и т.д. компании Songjiang Motors стал более красивым, а дизайн
 некоторых электронных продуктов хорошо воспринимается потребителями. 
Фэн Юй очень доволен работой Лю Майкла и его команды.
Красиво оформленный продукт может увеличить продажи более чем на 20%.
Кроме
 того, Лю Майкл назначает низкую цену для компаний Фэн Юя. Конечно, в 
свою очередь, он использует эти продукты для продвижения Wind and Rain 
Design и получает много новых клиентов.
Как вы думаете, автомобили Songjiang Motors хорошо спроектированы? Это наша компания их разрабатывает!
"Босс,
 это индивидуальный дизайн лимузина. Мы также увеличили высоту 
автомобиля с учетом роста г-на Кириленко, и ему будет удобнее сидеть в 
нем. Шасси будет использоваться... наши технологии могут удовлетворить 
требования, и капот спроектирован таким образом. В качестве логотипа мы 
будем использовать карикатуру господина Кириленко и его невесты, а 
здесь, здесь и здесь будет ручная работа...".
Лю Майкл подробно рассказал о своем проекте, а Фэн Юй внимательно слушал.
Фэн
 Юй вынужден признать, что рисунки этого лимузина очень красивы, и он 
ему очень нравится. Но он не уверен, понравится ли он Кириленко или нет.
В
 лимузине есть длинный винный шкаф, о котором просил Кириленко. Ему не 
важны другие элементы интерьера, но винный шкаф должен быть!
Нажав
 на кнопку, водитель и пассажиры разделятся, в машине есть ЖК-телевизор,
 DVD-плеер и системы объемного звучания. Сидя внутри, вы будете 
чувствовать себя как в кинотеатре.
Во всем лимузине используется 
пуленепробиваемое стекло, а снаружи - пуленепробиваемый стальной лист. 
Кириленко заказал этот материал у российской армии, но это сделало 
автомобиль очень тяжелым.
В двигателе этого автомобиля 
используется 12-цилиндровый двигатель объемом 4,8 л! В этом автомобиле 
используются все новейшие технологии компании Bing City Machinery 
Company, а стоимость его создания составила более 20 миллионов долларов 
США!
После объяснения всех характеристик, Лю Майкл с тревогой 
посмотрел на Фэн Юя. "Босс, эта конструкция основана на требованиях, 
которые нам предоставили. Не будет ли он слишком дорогим?"
Стоимость
 автомобиля составляет более 20 миллионов долларов США, и это без учета 
рабочей силы. Какова будет розничная цена? Кто купит такой дорогой 
автомобиль?!
После того, как был разработан дизайн этого 
автомобиля, Лю Майкл и его команда забеспокоились. Когда они увидели 
безэмоциональное выражение лица своего босса, они забеспокоились еще 
больше.
"Этот дизайн достаточно хорош, и я думаю, что он будет 
работать. Подготовьте мягкую копию чертежей и дайте мне копию дизайна. 
Мне нужно показать клиенту".
Даже если это будет 30 миллионов 
долларов, Кириленко тоже захочет. Самая дорогая модель Aston Martin по 
индивидуальному заказу также стоит около 30 миллионов долларов США.
Лю
 Майкл удивленно посмотрел на Фэн Юя. Что сказал босс? Он сказал, что 
дизайн достаточно хорош и покажет его клиенту? Неужели он упустил 
стоимость? Двадцать миллионов долларов США - это только приблизительная 
оценка, а при строительстве компания Bing City Machinery Company может 
превысить эту сумму. Разве это не проблема?
Фэн Юй объяснил, 
увидев шокированное выражение лица Лю Майкла. "Клиент - российский 
магнат, и ему не важна цена. Он хочет уникальный лимузин, и если вы все 
будете проектировать лимузины в будущем, вы не должны использовать этот 
дизайн. Понятно?"
Крупнейший российский магнат? Неудивительно, что
 этот лимузин должен быть сделан на заказ. Поскольку Босс говорит, что 
цена не является проблемой, Лю Майкл чувствует облегчение.
"О, каковы ваши отзывы после того, как вы все использовали программу для рисования Lenovo Kingsoft?"
"Мы
 все еще рисуем вручную некоторые сложные проекты, но для рисования 
линий ее использовать легко. Некоторые пожилые дизайнеры все еще 
пытаются освоить ее, а большинство наших дизайнеров, которые используют 
ее, - молодые дизайнеры".
Фэн Юй сразу же понял, что это программное обеспечение не является удобным для пользователя!
Оно
 должно быть усовершенствовано. В любом случае, это программное 
обеспечение еще не выведено на рынок, а Лю Майкл и его команда тестируют
 прототип.
"Хорошо. Не волнуйтесь. Это программное обеспечение 
будет улучшено. Я уже говорил, что Wind, and Rain Design должны открыть 
филиалы в Пекине и Шэньчжэне. Вы все это обсудили?"
"Без проблем. 
Мы тоже планировали это и можем временно передать некоторые наши проекты
 в эти два филиала. Но вот с офисными зданиями проблема. Мы до сих пор 
не нашли подходящего места".
"Пекинское отделение может 
разместиться в здании "Ветер и дождь". У арендатора только что 
закончился срок аренды, и одного этажа пока будет достаточно. Что 
касается Шэньчжэня, вы можете использовать здание Цзяньлибао. Оно 
недавно отремонтировано и тоже одноэтажное. В этом здании находится 
много компаний, которые являются нашими потенциальными клиентами". С тех
 пор как Фэн Юй попросил их открыть филиалы, он подумал обо всех этих 
проблемах.
"Спасибо, босс. Мы втроем будем управлять по одному 
филиалу, и мы обещаем, что Wind and Rain Design станет самой большой и 
лучшей дизайнерской фирмой в Китае в течение трех лет!". Лю Майкл в 
восторге.
"Да. Я желаю вам успеха. Кто-нибудь свяжется с вами по 
поводу офисов, а я не буду заботиться о переводе и найме рабочей силы. 
Но у меня есть одно условие. Я лучше заработаю меньше денег, чем испорчу
 имидж и репутацию нашей компании!"

    
  





  


  

    
      Есть еще одна причина, по которой Фэн Юй приехал в Шанхай. Ли Мингдэ 
принимает здесь участие во встрече. Форум по развитию автомобильной 
промышленности Китая.
Шанхайская корпорация автомобильной промышленности (SAIC) стала хозяином этого форума, что привело Ли Мингдэ в ярость.
Как
 SAIC может конкурировать с Bing City Machinery Company? Наш брендинг, 
продажи, прибыль выше, чем у SAIC, и только потому, что мы производим 
сельскохозяйственную технику и мотоциклы, нас не замечают?
Еще 
одна причина, по которой Bing City Machinery Company не разрешили 
провести этот форум, - жесткая конкуренция с Первым автомобильным 
заводом (FAW).
Вечером Ли Мингдэ и Фэн Юй выпивают в номере Фэн Юя.
"Хмф!
 Неужели SAIC смеет говорить о нас?! Они тоже являются совместными 
предприятиями. Хотя мы и являемся совместным предприятием, мы используем
 средства Гонконга, а наше руководство и сотрудники владеют акциями 
компании. Мы должны быть теми, кто представляет коллективное 
предприятие!" ворчал Ли Мингдэ.
Во время встречи председатель SAIC
 сказал, что структура компании Bing City Machinery Company является 
серьезной проблемой. Государство не является главным акционером, и он 
использовал эту причину, чтобы посмеяться над Ли Мингдэ.
Председатель SAIC даже сказал, что это ошибка - позволить Ли Мингдэ владеть акциями компании.
Что
 плохого в том, что я держу акции компании? Акции - это награда от 
компании за мой вклад. Компания Bing City Machinery Company выросла из 
небольшого местного завода в известную на всю страну фабрику, и я внес 
значительный вклад. Если бы это было не так, зачем совету директоров 
награждать меня акциями компании?
Председатель совета директоров SAIC, менеджер Ниу, ревнует!
"Старина
 Ли, почему ты злишься на них? Они обогнали нас по объему продаж, потому
 что в прошлом году снизили цены на Volkswagen Santana. Чем тут 
гордиться? Если учесть наши зарубежные продажи, то мы все равно номер 
один".
В Китае семь производителей автомобилей, и Bing City Machinery Company по-прежнему остается сильнейшей.
В прошлом году объем продаж в категории небольших автомобилей составил 
более 100 000 единиц, а SAIC - всего около 80 000 единиц.
Также, вы можете спросить людей на улицах, какой автомобильный бренд они предпочитают, Songjiang Motors или SAIC?
"В
 этом году другие производители автомобилей представят новые модели и 
получили лучшие условия от своих зарубежных партнеров. Как они могут 
получить такие выгодные условия, если мы не превзошли их своими 
технологиями?".
Благодаря появлению Songjiang Motors, 
автомобильная промышленность Китая выросла, и другие автопроизводители 
начали развивать свои технологии, совершая прорывы.
Но в целом 
китайские автомобильные технологии все еще отстают от зарубежных 
компаний, и компания Bing City Machinery тоже. По сравнению с 
производителями в Японии и западных странах все еще существует 
отставание.
Например, технологии двигателя, шасси и т.д., недавно 
разработанные Bing City Machinery Company, эквивалентны старым 
технологиям зарубежных производителей.
Разрыв между обеими сторонами сокращается, и это происходит благодаря росту Bing City Machinery Company.
Изначально,
 когда зарубежные автомобильные компании вступали в совместное 
предприятие с государственными автомобильными компаниями Китая, 
зарубежные компании не делились с Китаем большинством своих передовых 
технологий.
В некотором смысле, зарубежные компании сдерживали 
развитие Китая и контролировали свой рост. В итоге эти совместные 
предприятия стали для них производителями запчастей.
Но сейчас все
 изменилось. Бренды зарубежных автомобильных компаний находятся под 
угрозой в Китае. Они думали, что контролируют китайский автомобильный 
рынок, но сейчас самым популярным автомобильным брендом является 
китайский отечественный бренд Songjiang Motors!
Все производители 
автомобилей в Китае развиваются гораздо быстрее, чем ожидалось. Их 
прогресс уже на год опережает ожидания зарубежных производителей.
Китай
 определил автомобильную промышленность как одну из своих основных 
отраслей и будет вкладывать деньги в ее создание. В то же время 
правительство введет высокие тарифы и ограничения на импорт автомобилей.
Зарубежные
 автопроизводители могут только продолжать сотрудничать с китайскими 
производителями и делиться своими новыми моделями и технологиями, чтобы 
завоевать рынок.
Но во время переговоров зарубежные производители заметили изменение отношения китайских компаний.
В
 прошлом зарубежные компании имели преимущество во время переговоров, и 
другая сторона соглашалась на их жесткие условия в отношении их 
технологий.
Но теперь китайские компании отвергли все их условия сотрудничества!
Китайские
 компании согласились вступить в совместное предприятие с зарубежными 
производителями только потому, что им нужны были новые технологии. Но с 
тех пор китайские компании получили эти технологии и разработали свои 
собственные. Хотя новые зарубежные технологии лучше, чем у Songjiang 
Motors, они лишь немного лучше.
Songjiang Motors также представит 
новую модель автомобилей, и что, если их технологии будут лучше, чем 
технологии зарубежных производителей?
Заплатить зарубежным 
компаниям большую сумму денег за новые модели, но новые автомобили будут
 не лучше, чем у Songjiang Motors? Они понесут огромные убытки. Даже 
государственные производители не согласятся с этим, не говоря уже о 
руководителях, стоящих выше них.
Поэтому китайские автомобильные 
компании изменили свое отношение к зарубежным партнерам. Раньше мы 
давали вам 49% акций компании. Но теперь мы разрешаем вам владеть не 
более 30%, и вы все должны заплатить премию за акции.
Именно так. 
Ваши технологии могут стоить много, но это не самые передовые 
технологии. Если вы все не согласны, мы будем работать с Songjiang 
Motors. В конце концов, они тоже китайцы, и мы можем получить от них 
более выгодные предложения.
Это козырь китайских компаний.
Сейчас у нас в Китае технологии немного отстают от всех вас. Но кто 
знает, может быть, Songjiang Motors разработала более передовые 
технологии?
Эти зарубежные компании поняли, что китайская 
автомобильная промышленность изменилась, и она уже не такая, как прежде.
 SAIC сказал своим зарубежным партнерам. Посмотрите, эта модель A6 
похожа на модель Songjiang Olympics. Хотя технические характеристики A6 
немного лучше, чем у Songjiang Olympics, другие могут подумать, что мы 
подражаем им".
Audi не ожидала услышать такие комментарии о модели
 двухлетней давности, и они запаниковали, когда увидели, что SAIC 
разговаривает с другими зарубежными автомобильными компаниями. Audi 
немедленно снизила свои требования. В итоге они смогли получить только 
25% от прибыли новой модели, и им пришлось заплатить вдвое больше, чем 
они ожидали.
Изначально Audi хотела получить 49% акций и даже пыталась получить 50%. Но в итоге их заставили снизить долю до 25%!
После
 того как Audi подписала контракт с SAIC, остальные китайские 
производители использовали эту сделку в качестве эталона для своих 
партнеров.
Самый высокий процент, получаемый зарубежными 
компаниями за новые совместные автомобили, составляет всего 30%. Это 
огромная разница, и она символизировала, что китайская автомобильная 
промышленность вышла на новый этап!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй бросил в рот несколько орешков и запил их пивом.
"Старина
 Ли, не нужно спорить или злиться на них в таких обстоятельствах. Они 
начали производство автомобилей раньше нас, но сколько лет ты уже 
работаешь? Они получили много помощи от правительства, но все равно 
проигрывают нам. В плане индивидуальных способностей они и близко не 
стоят с вами. Сколько предприятий ведет SAIC? Наша компания Bing City 
Machinery Company занимается тремя предприятиями одновременно. Какая еще
 компания может сравниться с нами?"
Ли Мингдэ почувствовал себя 
лучше после утешения Фэн Юя. Все правильно. Почему я должен злиться? Это
 всего лишь место встречи и просто критика. Важны результаты.
"Я 
злился, потому что без нас SAIC не получит сделку на новую модель Audi! 
Без нас наша китайская автомобильная промышленность не будет развиваться
 так быстро! Мы уже экспортируем наши автомобили. А как же они?"
"Правильно.
 Ты должен стоять перед ними как победитель. Ты должен смотреть на них 
свысока, что бы они ни говорили. Никто не глуп, и каждый может сказать, 
что он пытается выставить себя в выгодном свете. Так поступают слабаки".
"Хмф!
 Он думает только о том, чтобы получить повышение. Если я буду на десять
 лет моложе, у него не будет ни единого шанса! Даже менеджер Сунь из FAW
 лучше него!" ответил Ли Мингдэ. Ты можешь наступать на других, чтобы 
подняться, но ты хочешь наступить на меня?! Мечтай!
Слова Ли 
Мингдэ немного экстремальны. SAIC производит не только маленькие 
автомобили. Они также производят другие транспортные средства, такие как
 сельскохозяйственные грузовики, автобусы и т.д. Их общий объем продаж 
больше, чем у Bing City Machinery. Bing City Machinery Company 
производит только три модели седанов и фургон.
"Старина Ли, если 
мы не будем экспортировать наши автомобили, можете ли вы гарантировать, 
что мы сможем продать все наши автомобили в Китае?". В прошлом Фэн Юй 
был тем, кто регулировал все каналы продаж. Но теперь он передал эти 
вопросы Ли Мингдэ и его команде.
"Наше производство для Songjiang 
Olympics превышает 60 000 единиц, то же самое касается моделей Off-road и
 Oriental Deer. Производство Red Star составляет около 30 000 единиц. 
Общий объем продаж автомобилей в Китае в прошлом году составил более 400
 000 единиц, а в этом году, по нашим оценкам, будет около 500 000 
единиц. Наше общее производство за прошлый год составило 120 000 единиц,
 и 80 000 из них было продано в Китае, что составляет около 20% доли 
рынка. Остальное экспортируется в Восточную Европу, Гонконг и другие 
регионы. Я уверен, что в этом году наши продажи в Китае могут достичь 
100 000 единиц".
Ли Мингдэ начинает думать, если бы продажи 
Songjiang Motors стимулировали те автомобильные компании так быстро 
развиваться и получать лучшие условия от своих зарубежных партнеров. 
Если бы эти совместные компании не получили контракты на новые модели, 
Songjiang Motors получила бы в этом году не менее 25% доли рынка!
Но
 почему менеджер Фэн спрашивает об этом? Он хочет прекратить экспорт 
наших автомобилей? Этого не может быть... Может быть, менеджер Фэн 
рассорился с тем русским бизнесменом?
Поскольку Songjiang Motors 
может продать только 100 000 единиц в Китае, будет трудно реализовать 
предложение о строительстве совместного завода в России. Разве что 
Songjiang Motors может открыть новые рынки в странах Юго-Восточной Азии 
или позволить Bing City Machinery Company производить новую модель.
Фэн
 Юй вдруг вспомнил, что Ли Дафу упоминал о создании нового бренда 
недорогих автомобилей. Эта марка недорогих автомобилей будет 
предназначена для сегмента с низким уровнем дохода. Автомобиль этой 
марки будет использоваться как транспорт, а не как предмет роскоши!
"Старина Ли, Ли Дафу в прошлом году предлагал производить недорогие автомобили. Каков результат? Мы рассмотрели это?"
"Предложение
 о недорогом автомобиле одобрено, и мы будем использовать для него новый
 бренд. Мы все еще работаем над брендом. Что касается модели автомобиля,
 теоретически, она будет работать, и стоимость может быть снижена 
примерно до 20 000 юаней, а продаваться будет менее чем за 30 000 юаней.
Ли Дафу считает, что розничная цена не должна превышать 25 000 юаней. 
Наиболее подходящая цена должна быть ниже 20 000 юаней! Как можно 
продавать автомобиль по такой цене?!
Недорогие автомобили уже 
давно существуют в Китае. Мини-фургоны авиационного завода города Бинг и
 Xiali города Тяньцзинь - это недорогие автомобили, но они стоят не 
менее 40 000 юаней. Вы хотите продать автомобиль дешевле 20 000?! Даже 
импортный мотоцикл стоит дороже!
"Старина Ли, для чего нужна 
машина? Она предназначена для транспортировки. Разве ты не заметил, что 
сейчас все больше людей покупают машины? Раньше машины покупали компании
 или правительственные учреждения. Но сейчас жизнь людей улучшается. 
Разве вы не купили машину для себя, а также для своего сына и 
племянника? Ваш сын живет недалеко от места работы, до него всего две 
автобусные остановки. Вы объясняете, что иметь машину удобнее. Вы можете
 позволить себе автомобиль стоимостью 120 000 юаней, но как насчет 
остальных? Могут ли они себе это позволить? Разве они тоже не хотят 
удобства?"
Для того, кто ездит на машине за 120 000 юаней, 
автомобиль за 20-30 000 - это шутка. Но для того, кто ездит на работу на
 велосипеде или мотоцикле, автомобиль за 20 000-30 000 - это 
значительная модернизация. В конце концов, автомобиль может укрыть их от
 солнца и дождя.
Несмотря ни на что, маленький автомобиль все равно удобнее велосипеда или мотоцикла. В нем комфортнее и легче перевозить людей.
Но
 его все равно нельзя продавать по таким низким ценам". Ли Дафу хочет 
снизить цену продажи ниже 20 000 юаней!" возразил Ли Мингдэ.
Фэн 
Юй вспомнил, что в его прошлой жизни компания Chery продавала свои 
автомобили по цене ниже 20 000 юаней, а всемирно известная компания Tata
 Motors выпустила автомобиль стоимостью менее 2 000 долларов США.
Честно
 говоря, кузова этих автомобилей тоньше и легче, но дешевизна 
достигается за счет безопасности. Тем не менее, эти автомобили все равно
 безопаснее мотоциклов, так как водитель все еще пристегнут ремнем 
безопасности и передвигается на четырех колесах. В прошлой жизни Фэн Юя 
продажи бюджетных автомобилей Chery потрясли всех.
"Я чувствую, что Ли Дафу не шутит.
Автомобили можно производить по цене ниже 20 000 юаней. Но цена, 
которую вы установили сейчас, все еще нормальная. Когда мы можем начать 
производство?" Продажи должны быть хорошими, если автомобиль продается 
по цене ниже 30 000 юаней.
"Менеджер Фенг, мы будем производить 
такие дешевые автомобили? Мы не заработаем много, и с таким же успехом 
мы могли бы сосредоточиться на мотоциклах".
"Разве наша прибыль от
 других автомобилей сейчас выше, чем от мотоциклов? Даже после снижения 
цен на мотоциклы наши доходы все равно очень высоки, верно? Главное - 
это доля рынка. Мы можем открыть новый сегмент потребителей, сегмент 
потребителей низкого класса. Нет... мы должны ориентироваться на молодых
 взрослых с этими недорогими автомобилями. Это те, кто хочет иметь 
машину, но только начал работать и не имеет сбережений. В прошлой жизни 
Фэн Юй большинство владельцев этих недорогих автомобилей были молодыми 
людьми, и продажи этих автомобилей были отличными. Эти автомобили 
небольшие, и женщины предпочитают ездить на них, так как их легче 
парковать.
"Затем мы должны купить новые производственные линии. Наши заводы также нужно будет расширить".
"Нет. Мы будем использовать наши текущие производственные линии и снизим производство внедорожников Songjiang".
"Ах?!
 Это наша основная модель для экспорта в Восточную Европу. Если мы 
снизим производство этой модели, как мы будем экспортировать их? Неужели
 что-то случилось с нашим зарубежным бизнесом?" Ли Мингдэ запаниковал.

    
  





  


  

    
      "Нет. Мы создадим завод в России для производства наших внедорожников
 и будем использовать наш бренд "Восточный олень" для зарубежного 
рынка". 'Oriental Deer' стал суббрендом Bing City Machinery Company, а в
 этом году китайская компания Songjiang - Off-roads - будет 
переименована в Oriental Deer.
"Создание завода в России? Я думал,
 мы планируем открыть завод в США в этом году". Ли Мингдэ был озадачен, 
так как Фэн Юй ничего не говорил об этом. У них все еще есть субсидии на
 экспорт в этом году.
"Завод в России будет совместным 
предприятием с московской компанией "Polar Bear Automobile" по 
производству наших восточных оленей. Это сотрудничество похоже на 
совместное предприятие Audi и SAIC в первые годы. Я обсудил с другой 
стороной, и мы предоставим технологии, часть капитала и некоторых 
экспертов за 49% акций компании".
У Ли Мингдэ отвисла челюсть. Что, черт возьми, происходит? Это мы предоставляем технологии и экспертов?
Хотя
 "Восточный олень" хорошо продается в России и Восточной Европе, это же 
Россия. В России одни из самых передовых технологий в мире. Как это 
возможно, что именно мы посылаем людей учить их?
Ли Мингдэ не 
знает, что продажи автомобилей "Волга" пошли на спад и начали набирать 
обороты только в годы, предшествующие возрождению Фэн Юя. До того, как 
продажи "Волги" начали расти, они все еще производили модели, которым 
уже несколько десятилетий. Все это время "Волга" не обращала внимания на
 небольшие пассажирские автомобили. Россия может быть одной из самых 
влиятельных промышленных стран. Тем не менее, на улицах большинство 
автомобилей - это зарубежные марки. Отечественным автомобильным брендам 
принадлежит лишь чуть более 5% доли рынка!
Волга может 
возродиться, потому что Путин пришел к власти и изменил политику. Но их 
рост ограничивается только Россией. В эпоху Советского Союза российские 
автомобили были всемирно известны и славились своей долговечностью!
"Менеджер Фэн, вы шутите со мной? Разве они не могут сами разработать технологии?
С их промышленными возможностями это должно быть легко". Ли Мингдэ заикался.
"Да,
 Россия может легко развивать эти технологии, но они более склонны к 
тяжелой промышленности, и никогда не менялись. В противном случае, зачем
 им импортировать автомобили от нас? Конечно, стоимость технологий, 
используемых в "Восточном олене", не будет высокой. Тем не менее, это 
все равно первый в Китае экспорт автомобильных технологий!"
Лицо 
Ли Мингдэ покраснело от волнения. Oriental Deer компании Bing City 
Machinery Company станет первым экспортом технологий в Китае!
Это 
большая честь. По сравнению с теми автопроизводителями, которые 
импортируют технологии из зарубежных компаний, это на несколько уровней 
выше! Посмотрим, кто осмелится быть высокомерным передо мной в будущем!
Если
 вы все способны, разработайте хороший автомобиль и экспортируйте 
технологии! Чем гордиться, если вы не можете достичь этого?!
Неудивительно,
 что менеджер Фэн говорит, что он хочет производить новые модели 
автомобилей и снизить производство Oriental Deer. Этот план сработает!
Ли
 Мингдэ и его команда всегда считали, что экспорт в Восточную Европу 
имеет много ограничений. Кроме налогов, им приходилось полагаться на 
русского босса.
Автомобильный рынок России большой и имеет много 
брендов. Ли Мингдэ и его люди беспокоились, что их автомобили могут быть
 внезапно вытеснены с рынка, так как на российском автомобильном рынке 
много других брендов.
Но теперь все изменилось. Вступление в 
совместное предприятие с этим россиянином увеличит продажи Oriental 
Deer. Хотя прибыль от каждого автомобиля снизится, общая прибыль 
значительно возрастет. Это также повысит узнаваемость бренда Songjiang 
Motors.
"Менеджер Фэн, я сообщу об этом в городское 
правительство". Но, сказав это, Ли Мингдэ смущенно посмотрел на Фэн Юя, 
поскольку Фэн Юй является крупнейшим акционером компании и имеет право 
принимать все решения.
"Все в порядке. Иди и сообщи об этом.
Это совместное предприятие принесет пользу компании Bing City Machinery
 Company, и у нас не должно возникнуть проблем с получением их согласия.
 Если город не согласится, скажите им, что мы с Фу Гуанчжэном 
договорились".
А? Что может сделать городское правительство? Если 
они выступят против этого предложения, Фэн Юй созовет собрание 
акционеров и посмотрит, кто в компании главный!
Но Фэн Юй знает, 
что городское правительство не будет возражать против этого. Это 
совместное предприятие - политические очки для них, и они, несомненно, 
поддержат его!
"Я сейчас же сообщу им".
Ли Мингдэ выбежал из комнаты. Он был очень взволнован, ведь редко кто в его возрасте бегает так быстро.
......
Заместитель
 генерального директора Bing City Machinery Company, Ли Дафу, провел 
встречу с высшим руководством, чтобы обсудить экспорт технологий в 
Россию.
Когда все они узнали о вчерашней новости от Ли Мингдэ, они
 были потрясены. Компания Bing City Machinery Company может 
экспортировать свои технологии в Россию! Этого они никак не ожидали!
Представитель
 городского правительства был вне себя от радости. Вчера он получил 
инструкции от своего начальства полностью поддержать это предложение.
Представитель городского правительства должен скоро получить повышение!
Все
 в компании были в восторге, когда услышали эту новость, и никто не 
возражал. Хотя они временно потеряют часть прибыли, но в долгосрочной 
перспективе выгода будет больше.
И самое главное, это почетно!
"Все!
 Я вчера вечером оповестил всех об этом вопросе и попросил подумать. 
Хотя господин Кириленко уже давно работает с нами, это наше первое 
крупное сотрудничество, а также первое в истории Китая!" с гордостью 
воскликнул Ли Дафу.
"Сейчас мы подготовили несколько предложений о
 сотрудничестве. Первое предложение - продать технологии в обмен на 
акции. После этого мы не будем вмешиваться в их деятельность. Второе 
предложение заключается в постоянных поставках наших технологий.
Мы будем контролировать НИОКР и делиться с ними любыми будущими 
технологиями Oriental Deer. Таким образом, мы сможем сэкономить немного 
денег. Третье предложение - поделиться с ними всеми нашими моделями 
автомобилей. Мы можем даже не потратить ни одного цента на это 
предприятие. Все вы должны были узнать об этих предложениях вчера, и 
давайте выберем наиболее подходящее предложение сейчас".
Эти три 
предложения предложил Кириленко. Фэн Юй не нравится третье предложение, 
он предпочитает первое и второе предложения. Первое предложение - это то
 же самое, что и сотрудничество между зарубежными компаниями и местными 
автопроизводителями.
"Я думаю, что первое предложение самое 
лучшее. Второе предложение требует от нас постоянных поставок наших 
технологий, и это снизит стоимость наших технологий. Что касается 
третьего предложения, я считаю, что нам не нужно сотрудничать с ними для
 всех наших моделей". Заместитель генерального директора, отвечающий за 
мотоциклы, сказал.
"Я предпочитаю третье предложение. У нас всего 
несколько моделей, и оно ограничено только существующими моделями. Нам 
нечего терять, если мы согласимся, так как в конце этого года мы 
представим новые модели". Начальник операционного отдела сказал.
"Я
 думаю, что второе предложение - лучшее для нашей выгоды. Мы всегда 
можем представить новые бренды, такие как "Северо-восточный тигр", 
"Восточный леопард" и т.д., и нам не нужно делиться с ними этими 
технологиями". сказал заместитель генерального директора SASAC.
Люди
 поддерживают и выступают против каждого предложения, и ни одно 
предложение не набрало более 50% голосов. Ли Дафу нахмурился и не знал, 
какое предложение использовать.

    
  





  


  

    
      Ли Мингдэ продолжил встречу на форуме. Такая встреча не закончится за
 один час, на нее потребуется не менее трех дней. На этой встрече они 
будут обмениваться мнениями и взглядами на отрасль, и это довольно 
расслабляет. Это как оплачиваемый отпуск.
Фэн Юй также попросил Ли
 Мингдэ взять два дня отпуска. Отдыхать время от времени полезно, 
особенно для людей в возрасте Ли Миндэ. Он работал по многу часов в 
день, и если он внезапно заболеет, это будет не шутка.
Заместители
 генерального директора компании Bing City Machinery Company были 
недовольны Ли Дафу. Они считали, что он чужак, и как только он пришел в 
компанию, его назначили руководить автомобильными операциями.
Но 
никто из заместителей генерального директора не задумывался, почему Ли 
Мингдэ согласился отдать Ли Дафу руководство автомобильными операциями. В
 этом году компания вложила больше всего средств в автомобильные 
технологии. Инвестиции в автомобильные технологии намного выше, чем в 
сельскохозяйственные машины и мотоциклы.
Фэн Юй наблюдал за 
заместителями генерального директора, которые курировали эти три 
направления. Все трое были способными, и Фэн Юй сначала предпочел Ли 
Дафу. Но сейчас он чувствовал, что любой из них может занять пост 
генерального директора при условии, что его поддержат остальные, 
например, Ли Мингдэ.
К счастью, Ли Мингдэ в этом году исполнилось 
всего 60 лет, и он может работать еще десять лет. У Фэн Юя еще есть 
время найти себе преемника.
Когда Фэн Юй проверял электронную 
почту, он увидел знакомое письмо. Ему вдруг захотелось посетить один из 
университетов Шанхая. Он хочет увидеть Чжоу Кэсиня издалека.
Фэн Юй вошел в иностранный университет и понял, что в кампусе не так много людей.
Фэн
 Юй прошелся по коридорам и спросил дорогу к общежитию No. 6 общежития у
 нескольких студентов. Но студенты, к которым он обращался, смотрели на 
него как на извращенца. Общежитие № 6 - это женское общежитие!
Фэн
 Юй хочет только посидеть возле общежития и посмотреть, сможет ли он 
встретить Чжоу Кэсинь. Он хочет знать, суждено ли им еще встретиться.
"Эх, какой у тебя ответ на третий вопрос? Я выбрал А".
"Нет. Это должно быть Б".
Две студентки прошли мимо, и Фэн Юй понял, что сейчас экзамены в конце семестра. Неудивительно, что вокруг так мало студентов.
Фэн
 Юй посмотрел на часы, экзамены должны скоро закончиться. Но ему 
интересно, вернется ли Чжоу Кэсинь в общежитие, чтобы отдохнуть, или она
 останется в классе для проверки.
Перед женским общежитием есть 
небольшой сад, а рядом с ним - две длинные скамейки. Фэн Юй застегнул 
пальто и сел на одну из длинных скамеек.
Многие девушки проходили 
мимо и с любопытством смотрели на Фэн Юя. Он не брился сегодня и 
выглядел зрелым со щетиной, а его одежда отличалась от одежды студентов.
 Даже ученики Мастера не одеваются так, как он.
Фэн Юй не 
считается красавцем, но по сравнению со студентами он более зрелый. 
Кроме того, с процветающей бизнес-империей он стал более уверенным в 
себе, а его уверенность может легко привлечь этих молодых девушек.
Девушки, которые проходили мимо Фэн Юя, обсуждали, кто он такой, и какую девушку он ждет?
Некоторые девушки даже начали фантазировать, подойдет ли к ним Фэн Юй или он ждет их!
Фэн
 Юй посмотрел на главный вход в общежитие, надеясь увидеть человека, 
которого он ждал. Но он также растерялся, если она появится. Подойдет ли
 он к ней?
Что скажет Фэн Юй? Я твой муж в прошлой жизни, или лучше сказать, что я второй по красоте человек на земле?
Или подойти к ней по-обычному? "Привет, я Фэн Юй. Могу ли я вас знать?"
Фэн Юй обдумывал различные сценарии и не мог решить, как поступить.
В
 этой жизни Фэн Юй очень успешен в своем бизнесе, и уже долгое время он 
не знает, что делать. Это чувство отличается от того времени, когда он 
боролся с Соросом.
Он и глазом не повел, когда в течение нескольких минут зарабатывал или терял миллионы.
Фэн
 Юй никогда не был нерешительным человеком. Все это время он считал себя
 решительным человеком, и эта черта проявлялась, когда он вел переговоры
 по контрактам.
Но отношения отличаются от бизнеса. Кроме того, 
Фэн Юй чувствовал себя виноватым перед Чжоу Кэсинем. В прошлом он думал о
 том, чтобы дать Чжоу Кэсинь лучшую жизнь. Он может сделать это и 
сейчас, но не может отдать ей все 100% своей преданности.
Из 
электронных писем Чжоу Кэсинь Фэн Юй понял, что ее чувства к нему 
растут, несмотря на то, что она не посылает друг другу фотографии.
Фэн Юй осмеливается сказать, что если он скажет Чжоу Кэсинь, что он холост и хочет встречаться с ней, она не отвергнет его.
......
Чжоу Кэсинь закончила экзамены и пошла обедать со своим одноклассником. После этого они вместе вернулись в общежитие.
"Кексин, почему твой парень никогда не навещает тебя в школе? Он все еще в США?"
"Я
 уже говорила, и он не мой парень. Он просто друг по переписке, и, 
возможно, у него уже есть девушка". Чжоу Кэсинь застенчиво ответила.
"А ты когда-нибудь спрашивала его? А вдруг он холост?" спросила соседка Чжоу Кэсинь.
"Как я могу задавать такой вопрос?" Чжоу Кэсинь покраснела.
"Я
 не прошу тебя спрашивать при нем, вы все общаетесь по электронной 
почте. Ты можешь послать ему письмо, чтобы спросить его. Если у него 
есть девушка, ты можешь отказаться и относиться к нему как к обычному 
другу по переписке. Кроме того, сейчас вы двое не считаетесь друзьями по
 переписке. Он, должно быть, идиот, если до сих пор не чувствует твоих 
чувств".
"У нас еще экзамен во второй половине дня. Не мог бы ты 
сначала сосредоточиться на нашей учебе?" Чжоу Кэсинь беспомощно 
ответила.
"Я говорю это для твоего блага!" Соседка Чжоу Кэсинь ответила ей классическим образом.
"Хорошо...
 хорошо... хорошо... Я знаю, что ты говоришь это, потому что заботишься 
обо мне. Но у нас еще экзамен во второй половине дня. Мы должны 
вздремнуть, когда вернемся, иначе мы можем почувствовать сонливость во 
время экзамена, и это повлияет на нашу успеваемость".
"Эх... Кексин, посмотри туда.
. На скамейке сидит симпатичный парень и смотрит на нас!". Соседка Чжоу Кэсинь легонько толкнула Чжоу Кэсинь.
Чжоу
 Кэсинь посмотрела в сторону скамейки, и ее глаза встретились с глазами 
того мужчины. У нее возникло ощущение, что этот человек, кажется, знает 
ее, и она почувствовала, что это кто-то знакомый.
Именно таким Чжоу Кэсинь представляла себе "второго по красоте человека на земле" в своем сердце!
Чжоу
 Кэсинь в душе посмеялась над собой. О чем ты думаешь? Если "второй 
самый красивый человек на земле" придет к ней в гости, он должен 
сообщить ей об этом. Должно быть, слова соседки по комнате повлияли на 
нее.
Фэн Юй посмотрел на женщину, которая бесчисленное количество раз появлялась в его снах, входя в общежитие, и вздохнул.

    
  





  


  

    
      Как только Фэн Юй увидел Чжоу Кэсинь, его сердце заколотилось. Наконец-то он снова встретил ее.
Чжоу Кэсинь не настолько красива, чтобы останавливать людей на своем пути. Но для Фэн Юя Чжоу Кэсинь - необыкновенная.
Фэн
 Юй подумал, не подойти ли к ней, чтобы поприветствовать, но не знал, 
что сказать. Это единственный раз, когда он боится в этой жизни.
Когда
 Чжоу Кэсинь повернулась, и их глаза встретились, Фэн Юй быстро отвел 
взгляд. Он боится, что если будет смотреть на нее дольше, то уйдет.
Чжоу
 Кэсинь не остановилась и продолжила свой путь с соседкой по комнате в 
общежитие. Она даже не повернулась и не взглянула на Фэн Юя.
Фэн Юй сидел и смотрел на спину Чжоу Кэсинь. Он надеялся, что Чжоу Кэсинь повернется и снова посмотрит на него.
Может
 быть, если их взгляды встретятся снова, Фэн Юй найдет в себе смелость 
подойти к ней. Даже если его отвергнут, он не будет возражать.
Фэн
 Юй продолжал сидеть на скамейке после того, как Чжоу Кэсинь вошла в 
здание общежития. Ему не терпится покинуть это место, и он хочет 
подождать, пока Чжоу Кэсинь выйдет из общежития позже.
Встретившись
 взглядом с Фэн Юем, Чжоу Кэсинь растерялась. Она почувствовала, что 
мужчина пытается что-то сказать ей своими глазами.
Войдя в 
общежитие, Чжоу Кэсинь повернулась и снова посмотрела на мужчину. Она 
заметила, что мужчина все еще смотрит в сторону главного входа и, 
похоже, ждет ее появления. Хотя на нынешнем расстоянии они не могут 
видеть друг друга.
Этот человек смотрит на меня?
"Кексинь, 
на что ты смотришь?". Соседка Чжоу Кэсинь замахала перед ней руками. "Ты
 смотришь на того красивого парня? Хочешь, я сопровожу тебя на прогулку и
 посмотрю, подойдет ли он к тебе?".
"Хватит болтать ерунду, отдохни немного. Позже мы сдаем экзамен по высшей математике!"
Соседка Чжоу Кэсинь замолчала. Экзамен по высшей математике - это пытка для нее.
Вернувшись
 в свою комнату, Чжоу Кэсинь легла на кровать, но никак не могла уснуть.
 Нервничает ли она из-за экзамена во второй половине дня? Нет. Она 
думает о глазах того мужчины.
"Кексин, куда ты идешь?".
"Я иду в ванную".
В коридорах Чжоу Кэсинь может видеть сад из окон. Этот человек все еще сидит там. Ему не холодно?
Кого он ждет? Он прошел мимо и сидит здесь, чтобы отдохнуть? Он одет не как студент и больше похож на преуспевающего бизнесмена.
Чжоу Кэсинь тряхнула головой, заставляя себя перестать думать о нем и вернуться в свою комнату.
У
 Чжоу Кэсинь есть привычка дремать после обеда. Вчера у нее были 
экзамены, и она еще могла немного отдохнуть перед ними. Но сегодня, как 
бы она ни старалась, ей никак не удавалось заснуть.
Когда в комнате раздался сигнал будильника, Чжоу Кэсинь села на кровати.
"Эх,
 Кексин... ты не спала?". спросил один из соседей Чжоу Кэсинь. По ее 
глазам было видно, что Чжоу Кэсинь не спала. Но все они знали привычки 
Чжоу Кэсинь. Неужели она училась вместо того, чтобы вздремнуть?
Не
 должно быть. Результаты Чжоу Кэсинь по высшей математике все это время 
были хорошими, а ее продукция достаточно хороша, чтобы получать 
стипендии.
"Я выпила слишком много воды и дважды сходила в туалет. Поэтому я не спала". Чжоу Кэсинь придумала оправдание.
"Давайте
 пойдем и умоем наши лица. Кексинь, тебе тоже нужно умыться. Если этого 
не сделать, ты можешь почувствовать сонливость во время экзаменов. О, ты
 также можешь купить банку Qili. Этот напиток может дать тебе энергию и 
избавить от усталости".
"Я знаю".
Когда Чжоу Кэсинь и ее соседки по комнате спустились вниз и прошли мимо сада, того мужчины на скамейке уже не было.
Чжоу
 Кэсинь вдруг почувствовала разочарование. Но в душе она посмеялась над 
собой. Кто бы стал оставаться на улице посреди зимы в течение двух 
часов?
Возможно, этот человек уже давно ушел и просто посидел там несколько минут.
"Кексин, на что ты смотришь? Ты все еще думаешь о том симпатичном мужчине?".
"О каком симпатичном мужчине? Где?"
"Когда
 мы с Кексин вернулись с обеда, на той длинной скамейке сидел красивый 
парень и смотрел на Кексин. Я могу сказать, что он хочет узнать нашу 
Кексин".
"Ого! Почему я сдала свои работы раньше?
Если бы я ждала вас всех, я бы увидела его мельком!".
Несколько девушек болтали и дразнили друг друга. Чжоу Кэсинь смеялась и слегка задевала своих подруг.
Но
 когда девушки свернули за угол, они увидели мужчину, который стоял на 
обочине дороги и смотрел на Чжоу Кэсинь. Их глаза снова встретились.
"Э... э... э... э... Это тот самый симпатичный парень! Видите! Он смотрит на нашего Кексина!"
"Давайте пройдем мимо него и посмотрим, осмелится ли он подойти к Кексину". предложил кто-то из группы.
"Прекратите. Нам нужно вовремя добраться до места проведения экзамена. Вы все хотите провалиться?" сказал лидер общежития.
"Кексин, если ты упустишь эту возможность, то можешь больше не получить ее!" пошутил кто-то.
Но они вдруг поняли, что Чжоу Кэсинь не ответила им, а смотрит на того человека в оцепенении.
Неужели Кексинь действительно нравится этот человек?
Фэн Юй бросил последний взгляд на Чжоу Кэсинь и пошел прочь.
Фэн
 Юй знал, что не может дать Чжоу Кэсинь счастье, которого она хочет, но 
он может найти способ вылечить ее болезнь. Он позволит Чжоу Кэсинь ни о 
чем не жалеть в этой жизни.
Конечно, если Чжоу Кэсинь захочет быть
 с ним, это будет замечательно. Жадный Фэн Юй тоже хочет иметь двух 
женщин в этой жизни, но он не знает, возможно ли это.
Фэн Юй не 
знает, как сказать об этом Чжоу Кэсинь. Он не может подойти к ней и 
сказать: "Привет, тебе нужно пойти и пройти обследование в больнице. У 
вас проблемы с бесплодием, и вы должны пройти лечение как можно раньше.
Меня примут за хулигана и арестуют!
Но
 Фэн Юй не может придумать никаких оправданий, чтобы заставить Чжоу 
Кэсинь пойти на обследование и лечение этого заболевания. В наше время 
очень немногие девушки пойдут на такие проверки.
Кроме того, Фэн 
Юй является другом по переписке Чжоу Кэсинь. Как друг по переписке может
 знать о состоянии ее здоровья и убедить ее пройти такие обследования?
Если кто-то поможет Фэн Юю придумать идею, он готов дать этому человеку 1 миллион, 10 миллионов и даже 100 миллионов!
Фэн
 Юй уже связался с двумя известными женщинами-врачами в США и знал, что 
сможет заплатить и привезти их в Шанхай для лечения Чжоу Кэсинь.
Фэн Юй все подготовил, но не сказал Чжоу Кэсинь о ее состоянии.
"Кексинь, он уезжает".
"Какое отношение это имеет ко мне? Поторопись, а то мы опоздаем". Чжоу Кэсинь внезапно почувствовала разочарование.
Соседи
 Чжоу Кэсиня посмотрели друг на друга и замолчали. Они решили, что 
должны допросить Чжоу Кэсиня после экзамена. Должно быть, у этих двоих 
что-то происходит!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вернулся в отель после окончания университета. Ему нужно 
придумать надежный план, чтобы уговорить Чжоу Кэсинь пойти на 
обследование. Если ничего не получится, он может только обмануть ее!
Поев, Ли Мингдэ вошел.
"Менеджер Фэн, встреча окончена, и сегодня вечером есть рейс в город Бинг. Не хотите ли вы вернуться вместе?"
"Разве я не говорил тебе отдохнуть здесь несколько дней? Ты редко берешь отпуск и перерывы".
"Неважно.
 Я беспокоюсь о компании. Более того, мне не нравятся эти люди. Кроме 
как пить и играть в маджонг, зимой здесь делать нечего. Здесь слишком 
холодно!" Ли Мингдэ не привык к климату Шанхая и чувствовал себя более 
комфортно в городе Бин.
"В этом году тебе стоит отдохнуть. 
Компания ежегодно давала тебе выходные дни, но ты никогда ими не 
пользовался. Если вы не будете делать перерывы, ваши люди не решатся 
пойти в отпуск". Как только это предложение о совместном предприятии 
закончится, вы поедете в отпуск со своей женой. Поезжайте отдыхать на 
какой-нибудь островной курорт хотя бы на две недели, а я останусь в 
Бинг-Сити. Когда я буду рядом, в компании все будет хорошо!".
Какой
 смысл давать сотрудникам выходные дни, если все не берут их из-за Ли 
Мингдэ? Да, выходные можно обменять на деньги, но сотрудники 
машиностроительной компании Бинг Сити не испытывают недостатка в 
деньгах. Они не будут беспокоиться об этой небольшой сумме компенсации.
"Хорошо.
 Я всегда хотел побывать в южных провинциях. Я слышал, что сейчас самый 
лучший сезон для посещения. Когда все закончится, я привезу свою семью 
на отдых". Ли Мингдэ рассмеялся.
Они упаковали свой багаж и сели на вечерний рейс обратно в город Бинг.
После
 приземления Фэн Юй и Ли Мингдэ не стали возвращаться домой. Вместо 
этого они отправились в Bing City Machinery Company, так как все высшее 
руководство ожидало Ли Мингдэ.
Они все еще обсуждали предложения о
 совместном предприятии и не могли решить, какое из них выбрать. У 
каждого предложения есть свои плюсы и минусы.
"Менеджер Фэн, менеджер Ли.
"
 Ли Дафу первым увидел Фэн Юя и Ли Мингдэ и встал, чтобы 
поприветствовать их. Остальные сотрудники тоже встали, чтобы 
поприветствовать их, но все они сначала поприветствовали Ли Мингдэ.
Все
 в зале заседаний знают, что Фэн Юй является главным акционером 
компании. Однако Ли Мингдэ пользуется большим уважением в компании.
В комнате осталось два места, и Ли Мингдэ сел на место рядом с главой стола.
Фэн Юй сел во главе стола и постучал по столу. "Давайте начнем собрание. Ли Дафу, расскажи мне о текущей ситуации".
Ли
 Дафу объяснил их текущий прогресс и три предложения. "Мы не можем 
решить, какое предложение использовать, и не смогли прийти к какому-либо
 выводу даже путем голосования. Поэтому нам нужно, чтобы вы все приняли 
решение".
"Старина Ли, каковы твои взгляды на это?" Фэн Юй посмотрел на Ли Мингдэ.
"Менеджер
 Фэн, вы тот, кто создал это совместное предприятие, и у вас должно быть
 свое предложение. Вы лучше разбираетесь в совместных предприятиях, и вы
 являетесь главным акционером компании. Именно ты должен принимать 
решение". Ли Мингдэ рассмеялся в ответ. В то же время, он говорит 
остальным, что именно Фэн Юй получил эту сделку и напомнил им, что он 
является главным акционером. Они не должны его обижать!
Ли Мингдэ 
посмотрел на заместителя генерального директора, курирующего 
сельскохозяйственную технику, и подумал. "Ты должен учиться у Ли Дафу. 
Он раньше был начальником, и посмотрите на его отношение к Фэн Юю. Если 
бы менеджер Фэн решил поддержать его в будущем, ты бы оставался на своей
 нынешней должности до выхода на пенсию".
"Я только предложил это 
совместное предприятие, и мне еще нужно, чтобы вы все выдвинули свои 
предложения. Старина Ху, есть ли у городского правительства что-либо 
сказать по этому поводу?"
"Город поддерживает это совместное 
предприятие и может принять все три предложения. Компания может принять 
решение о предложении".
Фэн Юй кивнул. Если городское правительство сможет принять любое из трех предложений, будет легче принять решение.
"Старый Ли, расскажи нам о своем мнении.
Вы являетесь генеральным директором компании и знакомы с ее 
деятельностью. Вы должны принять решение". Фэн Юй снова посмотрел на Ли 
Мингдэ.
Ли Мингдэ понял, что Фэн Юю интересно узнать его мнение, и улыбнулся. "Я думаю, мы можем выступить с четвертым предложением".
Все в комнате были ошеломлены. Мы не можем принять решение даже по трем предложениям, а ты предлагаешь четвертое?!
Фэн Юй посмотрел на Ли Мингдэ. "Четвертое предложение? Расскажи нам о нем".
"У
 предыдущих трех предложений есть плюсы и минусы. Почему бы нам не 
объединить плюсы этих трех предложений? Во-первых, другая сторона больше
 всего заинтересована в нашей модели "Восточный олень", и мы можем 
продать им эту модель за акции. После этого мы можем разрешить им 
использовать наши новейшие технологии за определенную плату. То же самое
 касается и остальных моделей автомобилей. Если мы воспользуемся этим 
предложением, то сможем получить более 50% акций этого совместного 
предприятия!"
Фэн Юй поднял брови. Это хорошее предложение, но убедить другую сторону будет нелегко.
Кириленко не дурак. Это предложение снизит его прибыль, и он может не согласиться с ним.
Кириленко
 заинтересован во всех моделях автомобилей Songjiang Motors и готов 
компенсировать Bing City Machinery Company больше денег. Было бы лучше, 
если бы он мог получить бесплатное обновление технологий.
Кириленко
 может не согласиться на это предложение, если ему придется платить 
авторизационные сборы за использование обновленных технологий в будущем.
Ли Дафу нахмурился и сказал. "Менеджер Ли, ваше предложение хорошее, но примет ли другая сторона эти условия?"
"Сначала
 мы должны провести с ними переговоры. Мы выиграем, если они согласятся,
 но даже если нам откажут, мы будем знать, чего они хотят, и 
соответственно скорректируем наши условия". хитро сказал Ли Мингдэ.
Остальные
 члены высшего руководства посмотрели друг на друга и кивнули. Они будут
 использовать это предложение, чтобы сначала договориться с другой 
стороной и посмотреть, где их предел. Будет потрясающе, если это 
предложение пройдет!
"Менеджер Фэн, вы знакомы с этим русским... 
Ки... Кириленко, верно? Как вы думаете, он примет это предложение?" Ли 
Мингдэ посмотрел на Фэн Юя.
"Я не знаю. Но я не буду участвовать в
 этих переговорах. Tai Hua Trading много сотрудничает с Кириленко, и 
возникает конфликт интересов. Я пожелаю всем вам успеха в этих 
переговорах!".
Высший руководящий состав не беспокоится, что Фэн 
Юй будет подкуплен Кириленко, и сливает ему предложение компании. В 
конце концов, Фэн Юй является главным акционером компании. Если 
переговоры провалятся, он понесет наибольшие потери.
Ли Мингдэ 
назначил трех заместителей генерального директора в свою переговорную 
команду. За годы работы Ли Мингдэ пережил множество деловых переговоров.
 С Ли Дафу в команде у них есть все шансы.
Успех компании будет зависеть от результата этих переговоров!

    
  





  


  

    
      Фу Гуанчжэн знал, что Фэн Юй не участвует в переговорах, и решил не 
присоединяться. Кириленко также не присоединился и послал своих людей. 
Его люди лучше в переговорах по сравнению с ним.
Когда начались 
переговоры, Фэн Юй отправился в отдел исследований и разработок, чтобы 
ознакомиться с техническими характеристиками недорогого автомобиля.
Прототип,
 похожий на Suzuki Alto, припаркован в научно-исследовательском центре. 
Он не уродлив, но Фэн Юй предпочитает дизайн Chery QQ или Fiat Panda. С 
таким дизайном неудивительно, что высшее руководство не уверено в 
маленьком автомобиле.
"Что за КК у этого автомобиля?" Фэн Юй 
открыл дверь и сел на водительское сиденье. Она не слишком тесная, и 
люди ниже 1,8 м могут водить ее, а тем, кто около 1,7 м, будет удобно в 
ней.
"1L, и использует 3-цилиндровый двигатель. Он похож на 
двигатель нашего трехколесного мотоцикла и использует некоторые 
технологии наших тракторов. Мощность у него небольшая, а требования к 
дорогам высокие". пояснил главный инженер.
Мотоцикл объемом 1 л 
или даже 300CC может передвигаться по любому дорожному покрытию. Но при 
переоборудовании в автомобиль этого недостаточно".
Главный инженер
 добавил, что характеристики этого автомобиля ниже, чем у минивэнов 
авиационного завода Бинг Сити и Charade компании Daihatsu.
Конечно, стоимость производства этого автомобиля также ниже.
"Какова максимальная скорость этого автомобиля?" спросил Фэн Юй. Это очень важный фактор.
"125
 миль в час, но мы не советуем ездить больше 80 миль в час. Кузов 
слишком легкий, и управление будет плохим, если ехать слишком быстро. На
 этой машине можно ездить только в городах, так как дороги в городах 
довольно короткие".
Фэн Юй кивнул, это похоже на то, что он себе представляет. Он даже может сам толкать машину. Эта машина слишком легкая.
Хотя
 цена на бензин сейчас все еще низкая, расход топлива все еще является 
существенным фактором. Те, кто покупает этот автомобиль, также не 
являются государственными руководителями, и они не могут требовать 
расходов на бензин. Небольшая мощность и экономичный расход топлива 
могут стать преимуществом этого автомобиля.
Автомобиль оснащен только радиоприемником и не имеет CD или DVD-плеера, но этого должно быть достаточно.
"Старая ма, кто разработал этот кондиционер? Почему холодный воздух удаляется?" Фэн Юй нахмурился и спросил.
"Мы
 хотели убрать кондиционер, чтобы снизить стоимость. Но мы думаем, что 
зимой будет слишком холодно ездить с опущенными окнами. Поэтому мы 
добавили обогреватель. Если погода слишком жаркая, водитель может 
опустить стекла".
"Нет. Это базовая функция, и она необходима. 
Насколько может увеличиться стоимость, если мы добавим холодный 
воздух?". Только с кондиционером люди будут думать о машине. Это 
обязательное условие для всех автомобилей.
"Стоимость производства
 увеличится на 1 000 юаней. Поскольку вы считаете, что мы должны 
добавить эту функцию, мы изменим дизайн позже". ответил главный инженер.
Фэн
 Юй посмотрел на салон автомобиля, все окна не автоматические. Их нужно 
закручивать вручную, но Фэн Юй не возражает. Опускание стекол не 
является чем-то хлопотным.
В этой машине механическая коробка передач и пять передач.
Сиденье
 в машине обычное и не очень удобное. Материал выглядит дешево, но Фэн 
Юй нечего сказать по этому поводу. Никому не придет в голову 
использовать сиденья из натуральной кожи для таких маленьких машин.
Что
 касается подушек безопасности, то в них нет необходимости, поскольку в 
городах никто не будет ездить со скоростью более 40 миль в час. 
Большинство аварий в городах - это просто боковые столкновения.
Несмотря ни на что, этот автомобиль все равно безопаснее мотоциклов, и это должно быть указано в маркетинге".
Фэн
 Юй отрегулировал сиденье и почувствовал, что оно все еще приемлемо, 
несмотря на то, что наклон сиденья назад будет блокировать заднее 
сиденье.
Фэн Юй сел в машину и открыл багажник. Багажник маленький, в него не поместится даже небольшой багаж.
Еще
 одна причина покупки машины - перевозка вещей. Этот багажник настолько 
мал, что его можно использовать только для перевозки продуктов с рынка.
"Этот
 багажник должен быть больше. Скажите Лю Майклу, чтобы он его переделал,
 а заднее пассажирское сиденье должно быть съемным. Если это невозможно 
сделать, переделайте его в двухместный".
"Двухместный? Разве люди 
захотят покупать двухместный автомобиль? У всех машин два ряда сидений, а
 у наших восточных оленей три ряда". Главный инженер почувствовал, что 
идея Фэн Юя не сработает, но он не знает, как ему об этом сказать.
"В большинстве случаев, сколько человек находится в вашей машине?" спросил Фэн Юй.
"Чаще всего я езжу один или с женой. Мой сын учится в другой провинции".
"Правильно.
 Одного ряда сидений вам вполне достаточно. Кроме того, этот автомобиль 
предназначен для молодых людей в городах. Они в основном работают вдали 
от своих семей. Кроме того, двухместное сиденье позволит им возить с 
собой подружек и не беспокоиться о том, что им кто-то помешает".
Большинство спортивных автомобилей тоже двухместные. Кто беспокоится о других, когда можно взять с собой девушку на прогулку?
Главная
 причина в том, что этот автомобиль слишком маленький и легкий. Если бы 
пришлось увеличить высоту автомобиля для большего багажника, это было бы
 уродливо. Баланс будет нарушен и будет опасен на поворотах.
"Это...
 Я поговорю с конструкторами и посмотрю, что они скажут". Главный 
инженер неохотно согласился. Ему все еще не нравится эта идея.
"Это полноприводный или двухколесный?"
"Это
 передний двухколесный привод. Ходовые качества неплохие, разве что 
разгон немного медленнее. Но эта машина все равно не подходит для 
высоких скоростей".
"У нас ведь есть технология турбонаддува? 
Почему она не используется на этом автомобиле? Если добавить турбо, 
увеличится ли мощность и топливная эффективность?"
"Использовать эту технологию на этом недорогом автомобиле? Мы можем это сделать, но стоимость возрастет".
Главный
 инженер чувствует разочарование. Это вы хотите, чтобы мы построили 
недорогой автомобиль, и мы постарались снизить стоимость, насколько это 
было в наших силах. Почему вы добавляете к ней еще что-то?
"Можно 
ли механическую коробку передач заменить на автоматическую? Будет ли это
 дешевле?" Фэн Юй вспомнил, что автоматическая коробка передач была 
разработана в прошлом году.
"Но управляемость автомобиля с автоматической коробкой передач не так хороша, как с механической".
"Я
 сказал, что эта машина для перевозки. Зачем тебе хорошая управляемость?
 Кроме того, с автоматической коробкой передач легче управлять 
автомобилем, и женщинам-водителям это понравится! Кроме того, не думаешь
 ли ты, что с автоматической коробкой передач машина будет выглядеть 
стильно?"
В прежней жизни Фэн Юй многие женщины в качестве первого
 автомобиля приобретали небольшие машины с автоматической коробкой 
передач. Поскольку Songjiang Motors владеет технологиями автоматической 
трансмиссии, почему бы им не использовать ее?
Главный инженер 
задумался на некоторое время. Именно так. Большинство людей, которые 
покупают автомобили, не очень разбираются в машинах и будут думать, что 
автоматическая коробка передач более продвинутая. Если мы представим 
автомобиль с автоматической коробкой передач, он будет более популярным!
 Какие отечественные марки автомобилей сейчас имеют автоматическую 
коробку передач? У автопроизводителей в Китае нет этой технологии, она 
есть только в импортных автомобилях!
"Менеджер Фенг, раз 
автоматическая коробка передач лучше, почему мы не используем ее на 
наших дорогих автомобилях?" спросили главные инженеры.
"А? Использовать на наших дорогих автомобилях? Фэн Юй потер подбородок. Это хорошая идея.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй хотел посмотреть только на недорогой автомобиль. Тем не менее,
 главный инженер научно-исследовательского центра предложил представить 
автомобиль высшего класса с автоматической коробкой передач. Фэн Юй 
хотел сказать ему, что в будущем основной трансмиссией будет сочетание 
механической и автоматической.
Вам понадобится маркетинг для 
продвижения более продвинутой автоматической трансмиссии. Те, кто умеет 
водить, не привыкли к автоматической коробке передач. В Китае только 
несколько импортных моделей автомобилей используют автоматическую 
коробку передач, и многие люди даже не знают, что автомобили могут 
двигаться без сцепления.
Эти несколько импортных моделей относятся
 к высокому классу, и люди ассоциируют автоматическую коробку передач с 
дорогими автомобилями. Но механическая коробка передач в настоящее время
 все еще является основной.
В настоящее время водительские права в
 Китае включают в себя как механические, так и автоматические 
автомобили. В прошлой жизни Фенг Ю, Китай введет отдельные водительские 
права для автомобилей с механической и автоматической коробкой передач 
через десять лет. Это связано с тем, что технологии автоматической 
трансмиссии в Китае все еще слишком отсталые.
Случилось так, что 
компания Bing City Machinery Company хорошо разбирается в этих 
технологиях, и инженеры из Bing City Aviation Company поделятся с ними 
своими технологиями. Может ли технология производителя авиационных 
двигателей быть отсталой? Bing City Machinery Company обладает самыми 
передовыми автомобильными технологиями в Китае. Однако, по сравнению с 
зарубежными производителями, здесь все еще существует разрыв. Например, 
Bing City Machinery Company до сих пор не может производить мануальную 
трансмиссию. Некоторые ведущие производители автомобилей, такие как 
Porsche, Volkswagen, BMW и т.д., внедрили мануматическую трансмиссию 
около 1990 года.
С точки зрения технологии мануматической 
трансмиссии, Bing City Machinery Company все еще отстает от ведущих 
автопроизводителей, по крайней мере, на десять лет. Но по сравнению с 
остальными китайскими производителями, которые отстают от них более чем 
на двадцать лет, Bing City Machinery Company намного лучше.
"Эта недорогая модель начнет массовое производство после Нового года и будет представлена по всему Китаю в апреле.
Вы можете подготовить предложение по автомобилям с автоматической 
коробкой передач высшего класса и обсудить его с остальными. Если 
возможно, мы запустим автомобили с автоматической коробкой передач 
среднего и высокого класса в следующем году". Фэн Юй сказал.
"Мы все еще используем автоматическую трансмиссию для этого маленького автомобиля?"
"Мы
 вложили много средств в разработку автоматической трансмиссии, и мы 
можем установить цену на эти автомобили с автоматической трансмиссией на
 10 000 юаней выше. Что вы думаете?"
"Стоимость автоматической 
коробки передач составляет около 20 000 юаней. Розничная цена на модель с
 механической коробкой передач может быть установлена на уровне 29 900 
юаней, а на модель с автоматической коробкой передач - 49 900 юаней!"
Имеет
 ли автоматическая коробка передач большой потенциал? Фэн Юй задумался 
на некоторое время. В настоящее время Bing City Machinery Company 
является единственным производителем автомобилей в Китае, обладающим 
этой технологией, и ничего страшного, если цена на нее будет выше. 
Возможно, продажи моделей с автоматической коробкой передач будут лучше,
 чем с механической. Таким образом, Bing City Machinery Company 
заработает больше денег и вложит их обратно в исследования и разработки.
"Если
 вы считаете, что это может сработать, и остальные с вами согласны, 
действуйте. Вы все лучше меня знакомы с рынком". Внешний дизайн этого 
недорогого автомобиля должен быть переработан. Он должен выглядеть более
 молодежным и использовать яркие цвета. Не используйте черный цвет, а 
используйте яркие цвета, такие как синий, красный, зеленый, желтый и 
т.д. Фары нужно заменить на что-то более красивое и сделать их более 
обтекаемыми и изогнутыми".
В прошлой жизни Фэн Юй думал, почему 
маленькие автомобили Chery были так популярны и даже могли 
экспортироваться во многие страны? Потому что они дешевые, а их внешний 
вид симпатичный и модный. По сравнению с другими маленькими 
автомобилями, он более просторный.
Если кому-то нужен автомобиль для поездок на короткие расстояния, то этот автомобиль - лучший вариант.
Фэн
 Юй считает, что если внешний вид автомобиля будет красиво оформлен, он 
сможет экспортировать его и превысить 1 миллион единиц продаж!
"Менеджер Фэн, как мы должны назвать эту модель?
Мы не будем использовать бренд "Сонцзян" и создадим новый бренд "Восточный олень"".
"Это... пусть все устроят мозговой штурм для подходящего названия. У вас есть какие-нибудь предложения?"
Старик
 Ма все еще не создал Tencent QQ, и никто не знает об этом названии 
"QQ". Может быть, они могут позаимствовать название маленького 
автомобиля компании Ли Дафу, Panda, в прошлой жизни Фэн Юя. Но машина 
должна быть похожа на Панду, чтобы использовать это имя.
Из-за 
внешности Фэн Юя бизнес-империя Ли Дафу не состоится, а Ли Дафу даже был
 принят на работу Фэн Юем в качестве заместителя генерального директора.
"Как насчет "Маленькой лошадки"? Мы можем использовать лошадь в качестве логотипа". взволнованно сказал главный инженер Ма.
А?!
 Только потому, что твоя фамилия Ма, ты хочешь назвать компанию 
"Маленькая лошадка"? Есть начальник отдела, чья фамилия Ниу. Мы 
собираемся назвать нашу следующую машину "Маленький бык"?
"Старый 
Ма", зарубежная компания, уже использовала лошадь в качестве своего 
логотипа. Вы слышали о Ferrari? Если мы сделаем это, то будем выглядеть 
так, будто копируем их. Как насчет того, чтобы использовать другое 
название?"
Главный инженер Ма был разочарован. Он был полон 
энтузиазма в проектировании и создании этого автомобиля, потому что эта 
модель будет использовать новый бренд и не имеет названия.
Теперь,
 похоже, менеджер Фэн не поддерживает его идею. Little Horse - такое 
красивое название. Та компания использует жеребца, а мы используем 
детеныша лошади в качестве логотипа. Это разные вещи.
Фэн Юй продолжил. "Как насчет Джин? Маленький Джинн?"
"Маленький
 Джинн? Это хорошее название, но не будет ли оно слишком 
вестернизированным? А как насчет логотипа?" спросил главный инженер Ма.
Фэн
 Юй немного подумал и сказал. "Мы будем использовать простой логотип с 
алфавитом "JL". Попросим Wind and Rain Design придумать простой и 
красивый логотип".
"Хорошо. Мы поговорим с Wind and Rain Design и посмотрим, какой логотип они смогут придумать. Мы назовем эту модель "Genie"?".
"Вы
 можете обсудить это с другими сотрудниками управления. Если у них не 
будет возражений, мы будем использовать это название. Это название 
звучит забавно и должно помочь нашим продажам".
Фэн Юй придумал это название из-за модели телефона в своей прошлой жизни.
Фэн
 Юй хотел, чтобы Лю Майкл изменил дизайн этой модели, и передняя часть 
автомобиля должна быть похожа на улыбающееся лицо. Большие круглые фары 
будут глазами и хорошо подходят для этого названия.
......
Название
 "Genie" было одобрено высшим руководством компании. Возможно, они 
знали, что это название предложил Фэн Юй, и не высказали никаких 
возражений.
Производство Genie было перенесено на более ранний 
срок, и две производственные линии завода были перенастроены на выпуск 
этой модели. Все уверены в этой модели, потому что в этом ценовом 
диапазоне нет конкурентов. Ближайший конкурент - Alto, но производство 
этой модели составляет всего несколько тысяч в год, а стоимость - более 
50 000 юаней. Xiali от FAW выглядит как такси, и Genie легко захватит 
этот сегмент рынка!
В это время позвонил Ли Мингдэ и сообщил, что 
компания Bing City Machinery Company официально подписала соглашение о 
партнерстве.

    
  





  


  

    
      Переговоры о сотрудничестве завершились очень быстро. В конце концов,
 обе стороны уже имели много партнерских отношений и были готовы к 
сотрудничеству. У них были только некоторые разногласия по поводу мелких
 деталей контракта.
Городское правительство также оказывало 
давление на Ли Мингдэ, чтобы завершить переговоры до Нового года, так 
как они хотели показать некоторые результаты своему руководству. Они 
даже использовали свои связи, чтобы заставить CCTV транслировать 
подписание контракта в городе Бинг!
Кириленко также хочет начать сотрудничество раньше. Чем раньше они подпишут контракт, тем раньше они смогут начать производство.
Обе стороны хотят подписать контракт раньше, и переговоры прошли гладко.
Bing
 City Machinery Company будет использовать Oriental Deer и все связанные
 с ним технологии в обмен на акции в этом партнерстве, а Polar Bear 
Automobile получит разрешение на использование бренда и логотипа 
Oriental Deer. Компания Songjiang Olympic и связанные с ней технологии 
будут включены в это партнерство. Но в России она будет переименована в 
China Star, но логотип останется прежним.
Polar Bear Automobile не
 хочет выпускать другие модели. Тем не менее, в их контракте есть пункт о
 том, что Polar Bear Automobile получит разрешение на производство этих 
моделей, если они будут соответствовать определенным требованиям.
Кроме
 этих двух моделей, Кириленко не интересуют другие модели, если только 
Bing City Machinery Company не представит лучшие модели. Они не глупые и
 готовятся изучить эти технологии, чтобы в будущем развивать свои 
модели.
Рыночная стоимость Polar Bear Automobile оценивается чуть 
выше 300 миллионов долларов США, и большинство их производственных линий
 новые. У них четыре производственные линии, и их годовой объем 
производства превышает 30 000 единиц. Кириленко - амбициозный человек. 
Если бы ему удалось продать все эти автомобили, он стал бы крупнейшим 
автопроизводителем во всех странах бывшего Советского Союза.
Ни 
один производитель в автомобильной промышленности стран бывшего 
Советского Союза не выпускает более 10 000 автомобилей в год.
Компания
 Bing City Machinery Company оценила эти две модели и связанные с ними 
технологии в 160 миллионов долларов США. Она заплатила еще 140 миллионов
 долларов США за 49% акций.
Компания Polar Bear Automobile хотела 
заполучить у Songjiang технологии высококлассного автомобиля Rongyao и 
готова была оценить его в 400 миллионов долларов США. Но Ли Мингдэ 
отказался.
Songjiang Rongyao - это новейшая модель с самыми 
передовыми технологиями, представленная в прошлом году. Какая компания 
готова продать свои лучшие технологии другим компаниям?
Тем не менее, переговоры прошли гладко, и обе стороны получили то, что хотели.
......
"Сегодня
 компания Bing City Machinery Company подпишет договор о сотрудничестве с
 компанией Polar Bear Automobile. Я представляю..." Чжан Руйцян гордо 
стоял перед репортерами.
Ли Мингдэ стоял рядом с Чжан Руицяном и 
выглядел на десять лет моложе. Он не мог перестать улыбаться, особенно 
когда смотрел на остальных генеральных менеджеров из других 
автомобильных компаний!
Министерство промышленности разослало 
приглашения высокопоставленным правительственным чиновникам и другим 
автопроизводителям посетить церемонию подписания контракта.
Ли Мингдэ даже сам позвонил в SAIC, чтобы пригласить их. Хотя он говорил вежливо, каждое слово ранило сердце менеджера Ниу.
Сначала
 Ли Мингдэ сказал менеджеру Ниу, что Songjiang Motors снизит экспорт в 
этом году, и тот в душе посмеялся над ним. Что случилось? Я думал, что 
ваши автомобили очень популярны? Неужели теперь они никому не интересны?
Вы
 все хотите экспортировать в Европу и западные страны? Их автомобильная 
промышленность на несколько лет опережает Китай. Должно быть, компания 
Bing City Machinery Company сообщала ложные данные о прибыли от 
экспорта, и ее раскрыли.
Менеджер Ниу притворился, что утешает Ли 
Мингдэ, говоря ему, чтобы он не отчаивался. Отказ от экспорта машин 
приведет только к снижению прибыли.
Вы все можете сосредоточиться на строительстве мотоциклов.
Ли
 Мингдэ немедленно ответил. "Когда я говорил, что наша прибыль от 
автомобилей снизится? Хотя мы не экспортируем в Восточную Европу, мы 
собираемся создать совместное предприятие и основать завод в Москве. Это
 будет огромный автомобильный завод, на котором будет использоваться 
самое современное оборудование".
Менеджер Ниу был ошеломлен. Компания Bing City Machinery Company будет создавать завод за границей?
Ли
 Мингдэ добавил, что Bing City Machinery Company будет использовать 
технологии и бренды для инвестиций в этот завод совместного предприятия.
 Они использовали только около 100 миллионов юаней для этого 
предприятия.
Менеджер Ниу был удивлен еще больше. Использовать 
технологии, чтобы войти в это предприятие? Bing City Machinery Company 
будет использовать свои технологии для создания совместного предприятия с
 российской автомобильной компанией? Мы говорим о России. Россия 
унаследовала большую часть активов и технологий Советского Союза. Это 
одна из ведущих промышленных стран мира. Почему они должны согласиться 
на то, чтобы Bing City Machinery Company использовала их технологии для 
этого предприятия?
Но никто не знает, что российская автомобильная
 промышленность была в застое в течение многих лет. Они могут быть 
хороши в грузовиках, но в легковых автомобилях они ниже среднего 
мирового уровня".
После этого Ли Мингдэ сказал менеджеру Ниу, что 
он хочет пригласить его на церемонию подписания контракта. Он добавил, 
что на церемонии также будут присутствовать генеральные директора других
 производителей и руководители правительства. Он специально попросил 
менеджера Ниу приехать на день раньше, так как он хочет пригласить 
менеджера Ниу на экскурсию в Bing City Machinery Company.
Менеджеру
 Ниу не хочется ехать, но его начальство приказало, чтобы все 
генеральные директора крупных автомобильных компаний посетили эту 
церемонию, чтобы перенять опыт Bing City Machinery Company.
Менеджер Ниу смотрит на гордого Ли Мингдэ на сцене, и ему хочется его убить!
Обе стороны будут подписывать контракт на сцене, а Ли Мингдэ специально повесил флаги обеих стран позади них.
Это выглядит как подписание договора двумя странами и повышение статуса этого предприятия.
Руководители
 на сцене не возражали против флагов. В конце концов, компания Bing City
 Machinery Company заставила Китай гордиться собой. Они станут первыми 
китайскими автопроизводителями, которые используют свои технологии для 
создания предприятия с зарубежной компанией! Это большая честь!
Ли Мингдэ начал свою речь и поблагодарил руководителей провинциальных и городских правительств и т.д.
Если бы Ли Мингдэ не ушел на пенсию, он бы точно получил повышение от правительства.
Управляющий Ниу заметил, что выражение лица Ли Мингдэ кажется ему насмешливым, и время от времени поглядывал на него.
"Эх, старина Ню, не уходи первым. Давай сфотографируемся вместе. Иди... Встань рядом со мной!"
Во
 время их последней встречи, менеджер Ниу стоял рядом с лидерами, а в 
этот раз ему пришлось стоять в углу! Это слишком унизительно!
Но 
менеджер Ниу не решается ничего сказать. Там слишком много 
высокопоставленных руководителей, а Ли Мингдэ все еще хозяин. Он ничего 
не может сделать.
Это месть Ли Мингдэ. Только потому, что Ли 
Мингдэ не устроило стоять в центре во время их последней встречи, он 
заставил меня стоять в углу!
"Старый Ниу, о чем ты думаешь? Поторопись. Не заставляй лидеров ждать!" крикнул Ли Мингдэ!
Управляющий Ниу в сердцах выругался. Лидеры еще не заняли свои посты, а ты говоришь так, будто они ждут меня. Ты слишком злой!
"Хорошо... Хорошо..." Менеджер Ниу подбежал и занял место, указанное Ли Мингдэ.
Во время съемки фотограф сказал всем улыбаться, и менеджер Ниу заставил себя улыбнуться.
Фэн
 Юй стоял в стороне и махнул рукой, когда его попросили 
сфотографироваться вместе, так как он не любит быть в центре внимания.
Фэн
 Юй присоединился к остальным руководителям компании Bing City Machinery
 Company только для фотографирования. Он стоял в центре, а остальные 
генеральные директора автомобильных компаний гадали, кто же этот 
человек.
Почему кажется, что его статус выше, чем у Ли Мингдэ и того гонконгского бизнесмена?
Через
 некоторое время Фэн Юй подошел к репортерам CCTV, чтобы поговорить с 
ними. Чжан Руйцян чувствовал себя расстроенным. Он был тем, кто 
пригласил этих репортеров, но вместо этого они стали ближе к Фэн Юю?
Единственные
 в CCTV, кто не знает, кто такой Фэн Юй, это только новые сотрудники. 
Все старшие сотрудники знают, что менеджер Фэн Юй - хороший друг их 
начальника станции!
Основной доход CCTV от рекламы также получают компании Фэн Юя, а у Фэн Юя есть привычка давать репортерам красные пакеты.
"Все не уходят первыми. Мы приготовили ужин в кафетерии нашей компании. Старина Ниу, вы садитесь за четвертый столик".
Менеджер
 Ниу оцепенел. Каждый раз, когда происходит обед или ужин с остальными 
генеральными директорами отрасли, он также садится за стол №1. Но в этот
 раз его усадили за стол №4.
Ли Мингдэ! Пожалуйста, прекрати со мной разговаривать!

    
  





  


  

    
      Во время ужина Ли Мингдэ смешался с каждым гостем за столами и стал счастливее, чем на свадебном банкете своего сына.
Большинство
 людей поздравляли Ли Мингдэ, а некоторые из них, как менеджер Ниу, 
чувствовали себя расстроенными. У них была поддержка правительства, но 
их заводы проиграли тракторному заводу!
Генеральные директора других заводов, глядя на Ли Мингдэ, злились. Но они ничего не могли с этим поделать.
Они
 были полны решимости сделать свои заводы такими же успешными, как Bing 
City Machinery Company. Они будут вкладывать по крайней мере 20-30% 
своих средств в исследования и разработки и пригласят Ли Мингдэ, когда у
 них будут технологические прорывы в качестве мести!
Фэн Юй, Ли 
Мингдэ, Фу Гуанчжэн и несколько руководителей правительства сидели за 
столом 1. Некоторые из руководителей ушли, когда Ли Мингдэ пошел 
произносить тост за другими столами. Фэн Юй тоже собирался уходить, 
когда Чжан Жуйцян позвал его.
"Не хочешь ли ты выпить чаю у меня?"
Фэн
 Юй посмотрел на Чжан Жуйцяна. Чжан Руйцян должен был обсудить с ним 
что-то важное. Он также заметил, что Сюй Чаньюй смотрела на Чжан Жуйцяна
 по-другому, когда он уходил.
......
"Сяо Фэн, выпей чаю. Здесь есть фрукты. Я пойду посмотрю телевизор". сказала жена Чжан Жуйцяна.
"Спасибо."
После
 того, как жена Чжан Руицяна ушла, Чжан Руицян достал из своего ящика 
коробку сигар. Сигары были подарены ему Фэн Юем. Он знал, что Фэн Юй не 
курит сигареты, а сигары курит лишь изредка.
Оба зажгли сигары, и Фэн Юй сделал глоток чая.
"В чем дело? Просто говори, что думаешь. Мои родители не любят, когда я поздно прихожу домой".
Чжан
 Жуйцян: "......" Ты не живешь дома большую часть времени, и говоришь, 
что родители беспокоятся о тебе? Думаешь, я не знаю, что в машине тебя 
ждут два телохранителя?!
Чжан Жуйцян покачал головой. "Ты думаешь,
 что Beidacang в будущем станет крупнейшей в Азии компанией по 
производству сельскохозяйственной продукции?"
Фэн Юй взглянул на Чжан Жуйцяна. "Она уже сейчас является крупнейшей компанией Азии. Что не так?
Вы не достигли цели в прошлом году? Разве вы не подписали контракты с дистрибьюторами?".
"Мы
 достигли своих целей в прошлом году, и цель на этот год не высока. Наш 
худший период уже позади. Сейчас у меня есть два варианта, и я 
колеблюсь".
Два варианта? Что случилось? Старика Чжана собираются повысить?
Но даже если его собираются повысить, почему он спрашивает меня? Я не из государственной службы и ничего об этом не знаю.
"Какие варианты?"
"Первый
 вариант - войти в провинциальное правительство в качестве №3, и в то же
 время возглавить Бэйдакан. Сюй Чанъюй хочет, чтобы я занимался 
операциями Бэйдакана. Другой вариант - перевестись в министерство. Мое 
начальство разрешило мне выбрать нужный мне департамент и стать в нем 
человеком № 2 или № 3.
У Фэн Юя отвисла челюсть. Связи старого 
Чжана слишком сильны. Другие люди будут вне себя от радости, получив 
повышение, но Старый Чжан все еще может выбирать отдел, который он 
хочет.
"Почему ты говоришь мне это? Ты хочешь узнать мое мнение?"
"Эти
 несколько карьерных путей одинаковы с моей точки зрения. Сюй Чанъюй 
хочет, чтобы я остался в провинции и помогал ему управлять Бэйдаканом, 
так как он не чувствует уверенности в том, что передаст его кому-то 
другому. Но высшее руководство считает, что я буду более полезен, если 
перейду в министерство. Я просто хочу знать, сможет ли Beidacang стать 
всемирно известной компанией".
Фэн Юй понял, почему Чжан Жуйцян 
колеблется. Если Beidacang сможет добиться результатов, он сможет 
продолжать получать повышения.
Но если Beidacang не сможет добиться результатов, карьера Чжан Руицяна на этом закончится.
"Beidacang
 Group станет лидером в Азии в течение трех лет. Но этой компании будет 
трудно стать лучшей в мире. США, Канада, Австралия и т.д. также сильны в
 сельском хозяйстве, и их сельскохозяйственная промышленность более 
развита, чем у нас."
В Азии Китай является самой сильной сельскохозяйственной страной.
Хотя сельскохозяйственная промышленность Китая не так модернизирована, в стране много ферм и фермеров.
Обширные
 сельскохозяйственные угодья Китая - самые большие в Азии, и это не 
помеха для того, чтобы стать лидером азиатского рынка.
Судя по 
тому, что говорит Чжан Руйцян, его устраивает быть лучшим в Азии. Этого 
можно легко достичь, и Фэн Юй считает, что три года - это слишком долго.
 Если Beidacang объединится с сельскохозяйственной компанией Tai Hua, 
они смогут стать лидером рынка Азии уже в этом году!
Но стать 
лидером мирового рынка слишком сложно, если только цены на акции 
Beidacang не подскочат после того, как они выйдут на биржу. Но это 
невозможно, так как большинство инвесторов не заинтересованы в таких 
компаниях.
Фэн Юй не хочет, чтобы Чжан Жуйцян входил в 
министерства, так как у него много инвестиций в провинции Лунцзян и 
городе Бин. Ему нужен кто-то в правительстве, кто будет заботиться о его
 компаниях.
Если Чжан Жуйцян уйдет, Фэн Юю придется снова налаживать отношения с лидерами.
Чжан
 Жуйцян почувствовал облегчение. Если Beidacang Group сможет стать 
лидером рынка Азии в течение трех лет, ему не нужно будет беспокоиться о
 том, что он не достиг результатов.
"Хорошо. Еще один вопрос. Будет ли Bing City Machinery Company включена в листинг в этом году?"
"Почему
 Bing City Machinery Company должна попасть на биржу? Если компании 
нужны деньги, я могу инвестировать, и мне не нужно быть 
зарегистрированным. Фармацевтическая компания Bing City также не будет 
включена в список в течение двух лет. Эти компании будут 
зарегистрированы, когда я посчитаю, что время пришло".
Чжан Руйцян
 потерял дар речи. Многие люди стараются изо всех сил, чтобы их компании
 попали в список, но компании Фэн Юя не попадут в список.
Неважно.
 Теперь все в порядке. Уровень занятости и налоги в провинции высоки, и,
 имея больше средств, правительство может сделать гораздо больше для 
людей.
Самое главное, если эти компании будут вынуждены пройти листинг, правительство расстанется с Фэн Юем.
Чжан Жуйцян очень помог Фэн Юю, но и Фэн Юй ответил ему взаимностью.
Без Фэн Юя Чжан Жуйцян не смог бы так быстро продвинуться по службе и 
даже столкнулся бы с неудачами, например, с массажером для глаз!
"Хорошо. Это ваши компании, и вы можете иметь последнее слово".
"И
 это все? Если у вас больше ничего нет, я вернусь. Я уже давно не 
возвращался домой, и мои родители сердятся. После Лунного Нового года я 
вернусь в США".
Чжан Жуйцян улыбнулся и покачал головой. Он 
никогда раньше не видел Фэн Юя занятым работой. С тех пор как Фэн Юй 
начал свой бизнес, он только высказывал идеи, а работой занимались 
другие люди.
После ухода Фэн Юя Чжан Жуйцян позвонил Сюй Чаньюю. "Лидер, я все тщательно обдумал. Я останусь в провинции".

    
  





  


  

    
      После Лунного Нового года Лю Майкл отправил измененный дизайн Джинна 
лично Фэн Юю. Когда Фэн Юй увидел новый дизайн, он дал Лю Майклу большой
 палец вверх.
Команда дизайнеров Лю Майкла способная. Дизайн этого
 автомобиля прекрасен, а размер багажника был увеличен. Задние 
пассажирские сиденья также могут быть сняты по желанию владельца.
Все
 участники встречи были довольны дизайном. Они не знали, что автомобили 
могут быть спроектированы таким образом, и их уверенность в этой модели 
возросла. Их цель в 150 0000 единиц в этом году не должна стать 
проблемой!
"Ван Тайвэй. Приготовься начать наш маркетинг!" сказал Фэн Юй начальнику отдела автомобильного маркетинга.
......
Когда
 большинство людей возвращаются на работу после новогодних праздников, 
они все еще находятся в праздничном настроении и не очень эффективны.
Большинство
 работников пили чай и читали газеты на своих рабочих местах. Они 
заметили объявление, в котором было всего несколько предложений.
"Многие люди владеют автомобилями. Хотите ли вы иметь такую же?
"Если ваша месячная зарплата больше 2 000 и вы можете купить машину, купите ли вы ее?"
"Верите ли вы, что автомобиль стоит меньше 30 000?".
Эти
 несколько предложений разожгли любопытство читателей. Они быстро 
перелистали другие страницы газет, но больше ничего не нашли. Что это за
 три вопроса? Что они означают?
Автомобиль, который стоит меньше 
30 000? Такую цену могут стоить только подержанные автомобили, которым 
уже несколько лет. Вы можете иметь автомобиль с месячной зарплатой в 2 
000?! Что за шутка! Только люди, чья зарплата превышает 5 000 юаней, 
могут позволить себе иметь автомобиль, и это только начальники или 
руководители могут себе это позволить.
Государственные служащие, 
которые зарабатывают 2 000 юаней и выше, как минимум, являются 
руководителями группы. Считается, что у них все хорошо, если они могут 
позволить себе мотоцикл, не говоря уже об автомобиле.
В течение 
недели это объявление "3 вопроса" появилось в нескольких крупных 
газетах, и некоторые читатели звонили в газетные агентства, чтобы 
спросить об этом.
В агентствах ответили, что ответ будет известен через два дня.
Пожалуйста, подождите.
Через
 два дня реклама изменилась. Это была реклама на всю страницу с 
изображением автомобиля. Этот автомобиль симпатичный, красивый, молодой и
 яркий, не похожий на остальные автомобили на рынке.
В первый день
 на картинке была изображена передняя часть автомобиля. На второй день -
 боковая часть автомобиля. На третий день была показана задняя часть 
автомобиля, а с четвертого дня реклама показала интерьер.
Читатели
 поняли, что это реклама автомобиля. Но какая автомобильная компания 
настолько глупа? Почему бы им не поместить все фотографии в одну 
рекламу? Картинка в день - это пустая трата денег на рекламу.
Но 
читатели не заметили, что им не терпелось каждый день смотреть на новую 
фотографию автомобиля. Если в рекламе каждый день показывать одну и ту 
же фотографию, то через три дня она им наскучит.
Читатели узнали, 
что эта модель автомобиля называется "Genie", а в логотипе используются 
ее инициалы - "JL". Это не очень красивый логотип, но он легко 
запоминается.
Еще через два дня читатели узнали, что эта модель 
производится компанией Bing City Machinery Company. Именно эта компания 
производит автомобили Songjiang Motors. Перед Лунным Новым годом в 
новостях сообщалось, что это первая китайская автомобильная компания, 
которая экспортирует свои технологии в Россию.
Новая модель 
произведена этой компанией? Неудивительно, что она так хорошо 
спроектирована, и только такая компания, как Bing City Machinery 
Company, может спроектировать этот автомобиль. Автомобили остальных 
автопроизводителей выглядят так скучно.
Многие читатели начинают 
просматривать свои старые газеты. Что было написано в первой рекламе? 
Автомобиль стоимостью менее 30 000 юаней? Невозможно!
Автомобильные
 компании также обратили внимание на эту модель. В автомобильной 
промышленности жесткая конкуренция, и они должны внимательно следить за 
своими конкурентами.
Сначала другие автомобильные компании ничего 
не думали о первой рекламе. Они посчитали, что это всего лишь 
маркетинговая тактика для привлечения читателей.
Они вынуждены 
были признать, что реклама вполне успешно привлекает читателя. Но все же
 автомобиль не может стоить меньше 30 000!
Вскоре в рекламе появилась розничная цена на Genie. 29 900 ЮАНЕЙ!
Цена меньше 30 000, и все были шокированы!
Если
 бы этот автомобиль производился на маленькой фабрике в сельской 
местности, это было бы еще возможно. Но эта машина произведена Bing City
 Machinery Company, а Bing City Machinery Company славится своим 
качеством. Они не будут выпускать некачественные автомобили, которые 
повлияют на их репутацию.
Действительно ли этот автомобиль продается за 29 900 юаней?
Как
 автомобиль может стоить так дешево, и как дилеры могут зарабатывать 
деньги? Компания Bing City Machinery Company не хочет заработать на этой
 модели? Стоимость этого автомобиля составляет около 20 000 юаней?
Можно ли произвести маленький автомобиль за 20 000 юаней? Производительность этого автомобиля должна быть паршивой!
Но когда стали известны технические характеристики этого автомобиля, другие автомобильные компании были ошеломлены.
Эта
 модель использует двигатель 1.0 Turbo, мощность которого эквивалентна 
1,3-литровому двигателю. Он может быть небольшим, но салон просторный, а
 максимальная скорость этого автомобиля составляет 125 миль в час. В нем
 используется 5-ступенчатая механическая коробка передач, и он оснащен 
кондиционером!
Все технические характеристики Genie соответствуют или даже превосходят Xiali от FAW!
В
 это время телеканалы начинают показывать рекламу Genie. Молодой человек
 и девушка встретились на парковке и обменялись взглядами, намекая на 
начало любовной истории.
Рекламное сообщение: Сонцзян - Genie. Первый выбор для молодых взрослых. Первый автомобиль в моей жизни!
Предложение
 "Первый автомобиль в моей жизни" затронуло сердца многих людей, 
особенно молодежи. Многие из них хотят иметь свой автомобиль, но самый 
дешевый автомобиль на рынке стоит около 100 000 юаней. Большинство из 
них не могут себе этого позволить.
Но этот автомобиль стоит менее 
30 000 юаней. Если они получат автокредит, то смогут сразу же сесть за 
руль, а ежемесячные платежи составят менее 1 000 и могут быть погашены в
 течение двух лет.
Месячной зарплаты в 2 000 юаней достаточно, чтобы купить этот автомобиль.
Многие молодые люди заинтересовались и почувствовали, что в этом автомобиле они будут пользоваться популярностью у девушек!
Этот
 автомобиль может быть дешевым, но он сделан авторитетным 
производителем. Это бренд под маркой Bing City Machinery Company и 
производится на заводе Songjiang Motors.
Вы слышали о Songjiang Rongyao? Розничная цена этой модели составляет 1,8 миллиона, и бронировать нужно заранее!
Более
 того, эта компания экспортирует свои автомобили и создала завод 
совместного предприятия в России. Это ведущий производитель автомобилей в
 Китае, и у этого Genie не должно быть никаких проблем.
В рекламе 
говорилось, что эта модель может быть отправлена всем дилерам Songjiang 
Motors для послепродажного обслуживания. Это означает, что качество 
этого автомобиля гарантировано.
Почему Фэн Юй провел эту 
маркетинговую кампанию? Во-первых, потому что заводы все еще калибруют 
свои производственные линии для Genie. Другая причина - он хочет создать
 шумиху, чтобы больше людей обратили внимание на этот автомобиль.
Фэн Юй преуспел!
В
 магазины 4S ежедневно поступает бесчисленное количество звонков с 
просьбой записать их на тест-драйв Genie. В первый день запуска дилеры 
продали несколько десятков единиц. Продажи этой модели должны удивить 
всех в этом году!

    
  





  


  

    
      Рекламы недостаточно. Фэн Юй также поручил нескольким людям возить 
Songjiang Genie по главным дорогам в утренние и вечерние часы пик.
Когда
 большинство людей возвращались с работы на автобусах или мотоциклах, 
они видели, как мимо них проносится Genie. Этот автомобиль очень красив,
 и люди начинают подумывать о том, чтобы приобрести его.
Когда на автобусных остановках появились плакаты Songjiang - Genie, в магазине 4S увеличилось количество покупателей.
До
 появления Genie за 30 000 юаней можно было купить только старый 
подержанный автомобиль. Эта машина совершенно новая и произведена 
компанией Bing City Machinery Company!
Эта модель изменила 
представление людей о частных автомобилях. Частные автомобили 
используются для передвижения и удобства. Привлекательные стороны Genie -
 это внешний вид, цвет, топливная экономичность и цена. Эти преимущества
 повлияли и на других китайских автопроизводителей.
В Китае раньше
 не было маленьких автомобилей? Да. Alto. Эта модель начала выпускаться в
 начале 1990-х годов. Но продажи Alto очень плохие из-за отсталых 
технологий и уродливого дизайна. Качество слишком плохое, и не хватает 
маркетинга. Несмотря на эти недостатки, многие производители в Китае 
продолжают их выпускать.
Когда производители уже подумывали о том,
 чтобы отказаться от производства малолитражных автомобилей, они увидели
 успех Genie. Оба автомобиля небольшие, почему же Genie так популярен?
Четыре генеральных менеджера заводов, выпускающих Alto, провели встречу, чтобы поговорить о своих будущих разработках.
"Их маленькие автомобили выпускаются на много лет позже нас, почему они так хорошо продаются?"
"Дело должно быть в ценах. Наши автомобили продаются по цене более 60 000 юаней, а их - ниже 30 000 юаней".
"Какая
 разница между 29 900 и 30 000 юаней? Вы думаете, их клиенты будут 
против того, чтобы потратить на 100 юаней больше? Это их уловки!"
Когда
 четыре генеральных менеджера уже собирались отказаться от рынка 
малолитражных автомобилей, они увидели, что Songjiang - Genie хорошо 
продается. Они послали людей посетить точки продаж в Пекине, Шанхае и 
других крупных городах.
Многие люди проверяли и покупали Genie. 
Даже когда увлечение пройдет, вокруг будет много Genie. Это будет еще 
одна форма маркетинга, и еще больше людей будут покупать его.
В 
этом году продажи Genie должны составить более 40 000 единиц! А что 
насчет их Alto? Они даже не могут достичь отметки в 4,000 единиц!
Вот какая разница между ними!
"Старина
 Ву, хватит говорить обо всем этом. Нам нужно учиться у них и смотреть, 
как мы можем улучшить наш Альто. Мы здесь не для того, чтобы ворчать. 
Кроме цен, есть еще какие-нибудь причины?"
"Внешний вид. 
Посмотрите на них. Их реклама в газете шла целый месяц, и вы можете 
увидеть их рекламу на телевидении, радио, в печатных СМИ, на плакатах и 
т.д. везде. Они должны были потратить 20 миллионов. Если их прибыль за 
один автомобиль составляет 1000 юаней, через какое время они смогут 
вернуть свой капитал?"
"Что-нибудь еще?"
"Конечно. 
Посмотрите на их каналы продаж. У Songjiang Motors более 100 магазинов 
4S по всему Китаю. У нас всего несколько точек продаж, и они расположены
 в укромных уголках. Кто нас заметит?"
"Я считаю, что главное 
различие между нами - это технические характеристики. Их двигатель 
намного лучше, чем у нас. Характеристики автомобиля даже лучше, чем у 
Xiali, и могут быть не хуже, чем у Citroen".
Xiali и Citroen - обычные автомобили на улицах, потому что их используют компании такси.
После
 некоторого обсуждения все они замолчали. Технологии - это их главный 
недостаток. Если у них будут хорошие технологии, разрыв будет 
ликвидирован.
Несколько лидеров немного подумали и решили начать с
 внешнего вида. Будет лучше, если они смогут снизить себестоимость 
продукции. Если они все еще не смогут добиться улучшений, два или три из
 четырех заводов будут закрыты.
......
"Что, черт возьми, 
делает технологический отдел?! Посмотрите на Bing City Machinery 
Company! Они могут выпускать новые модели каждый год, а вы все не можете
 даже спроектировать новый автомобиль? Какой смысл говорить мне, что мы 
изучили зарубежные технологии? Мы что, собираемся в будущем покупать 
чужие технологии? Почему мы платим вам?
" Генеральный директор SAIC Ниу кричал на своего главного инженера.
"Мы
 также можем представить новую модель, но у нас не будет 
конкурентоспособности. Новая модель требует маркетинга, и нам нужно 
перекалибровать наши производственные линии. Как минимум, внешний вид 
должен быть другим. Мы разработали новый автомобиль в прошлом году, но 
этот проект отменен!" ответил главный инженер.
Наш прорыв в 
области двигателей не считается результатом? У нас были прорывы и в 
других областях. Как вы можете говорить, что мы не совершенствуемся?
Хватит
 сравнивать нас с Bing City Machinery Company. Они каждый год вкладывают
 большие деньги в исследования и разработки, у них три исследовательских
 центра, которые работают вместе. А как насчет нас? У нас только один 
научно-исследовательский центр, который намного меньше, чем у них, и нам
 не хватает средств! Как вы хотите, чтобы мы разрабатывали новые 
технологии без денег? Мы даже не можем позволить себе проводить 
эксперименты!
"Вы полны оправданий! Вы все перепрограммировали их джинна? Можем ли мы его изготовить? Какова стоимость производства?"
"Мы
 не можем создать трехцилиндровый двигатель и турботехнологии. Если мы 
собираемся производить маленькие автомобили, наша себестоимость будет не
 менее 40 000, а характеристики будут хуже, чем у них. У нас нет 
возможности конкурировать с ними".
Как Bing City Machinery Company удалось снизить себестоимость до 20 000? Разница составляет почти 30%.
"Неважно.
 В этом году мы представим Audi A6. Ваш технологический отдел должен 
подтянуться. В этом году мы удвоим средства на разработку. Если мы все 
еще не сможем представить нашу модель, я вас уволю!". Менеджер Ниу 
нетерпеливо махнул рукой.
Черт! Ли Мингдэ снова окажется в центре внимания!
В
 тот момент, когда автопроизводители думали, что у Genie есть только эта
 дешевая модель, они представили новую версию, которая стоит 49 900 
юаней. Интерьер этой новой версии более красив, и, что более важно, эта 
модель использует автоматическую коробку передач!
Эта модель - 
первый в Китае собственный автомобиль с автоматической коробкой передач,
 и это сокрушительный удар по другим китайским производителям. У них нет
 возможности догнать Bing City Machinery Company. Именно тогда другие 
производители осознали разницу в технологиях.
Другие 
автопроизводители были озадачены, почему Bing City Machinery Company 
использует такие передовые технологии в бюджетном автомобиле.
Такое
 ценообразование также является одной из тактик Фэн Юя и его людей. 
Использование автоматической коробки передач повысит статус Genie и в то
 же время позволит испытать эту технологию. Это была подготовка к 
выпуску олимпийской модели Songjiang Olympic с автоматической коробкой 
передач.
После запуска автоматической версии Genie на них обратили
 внимание еще больше людей. В будущем эта модель автомобиля также будет 
известна как "автомобили-любовницы".
Примечания переводчика: Я не 
уверен, почему маленькие автомобили известны как автомобили-любовницы в 
Китае. Возможно, мужчины в Китае покупают маленькие машины для своих 
любовниц.

    
  





  


  

    
      "Старина Ли, продажи Genie шли хорошо, и вы должны помнить о 
поддержании хорошего имиджа наших автомобилей. Кроме того, разработка 
новых моделей должна быть более быстрой. Мы должны предоставить 
потребителям больше моделей".
В прошлой жизни Фэн Юя все ведущие 
автопроизводители имели десятки моделей для продажи одновременно. 
Конечно, они сосредоточатся на нескольких моделях для различных 
сегментов рынка. Немногие компании смогут выжить, если сосредоточатся 
только на автомобилях высокого или низкого класса.
"Менеджер Фэн, 
может, нам стоит ускорить разработку нашего спортивного автомобиля? 
Исходя из нашей текущей прогрессии, он должен быть разработан около 2 
000. Если мы ускорим разработку, он будет готов примерно в следующем 
году. Но если мы сосредоточимся на спортивном автомобиле, то разработка 
городской внедорожной модели будет отложена".
"Сначала 
сосредоточьтесь на спортивном автомобиле. Это будут все те же старые 
правила, даже для спортивных автомобилей. Должна быть как минимум 
элитная и более дешевая версия. Кроме того, очень важен внешний вид".
"Да. Вы не будете разочарованы. На этот раз вы собираетесь в США, чтобы открыть там завод?".
Фэн
 Юй снова собирается в США, а Ли Мингдэ фантазирует, что Bing City 
Machinery Company откроет там филиал завода и начнет продавать там свои 
автомобили, как в России.
"Не стоит так волноваться. Мы рассмотрим
 возможность создания заводов после того, как будет разработан наш 
спортивный автомобиль. Я еду туда по другим делам. Я передам тебе 
компанию Bing City Machinery Company. Помните, что разработка 
сельскохозяйственной техники тоже очень важна. Вы не должны пренебрегать
 этим, ведь мы сельскохозяйственная страна".
Фэн Юй хотел вернуться в США позже. Хэ Чжаоцзи и его команда все еще спекулировали валютами стран Юго-Восточной Азии.
Но
 теперь Хэ Чжаоцзи и его команда были более консервативны, и прибыль 
была ниже, чем раньше. В то же время они следят за средствами Сороса. 
Это делается для того, чтобы уберечь его от повторного нападения на 
Гонконг.
Но два дня назад Фэн Юй получил звонок от Билла Гейтса.
Билл Гейтс помогает Стиву Форбсу снова взять интервью у Фэн Юя, 
поскольку Стив Форбс хотел, чтобы Фэн Юй появился в списке миллиардеров 
Forbes в этом году.
Фэн Юй немного подумал и согласился. На этот 
раз Стив Форбс оценивает состояние Фэн Юя более чем в 20 миллиардов 
долларов США. Независимо от того, согласится ли Фэн Юй дать ему 
интервью, он все равно объявит об этом в своем журнале.
Поскольку 
дело обстоит именно так, Фэн Юй решил проявить инициативу и дать ему 
интервью. По крайней мере, он сможет сказать что-то в свою пользу.
Фэн
 Юй понял, что если его имя появится в списке миллиардеров, и его 
положение будет выше, чем у Джорджа Сороса, ему будет легче собрать 
поддержку для защиты Гонконга или России от последнего.
Это должно быть более эффективно, если имя Фэн Юя будет располагаться выше в списке.
Кроме
 того, Фэн Юй нуждается в этом рейтинге, чтобы подавить оппозиционные 
голоса внутри Microsoft. Он должен дать им понять, что его состояние 
примерно такое же, как у Билла Гейтса, и заставить их задуматься, стоит 
ли выступать на стороне Пола Аллена, и помешать им время от времени 
находить с ним проблемы.
Конечно, Фэн Юй также воспользуется этой 
возможностью, чтобы объявить, что он собирается войти в индустрию 
венчурного капитала. Он будет приглашать молодых людей искать его для 
инвестиций. Но на самом деле Фэн Юй наметил себе цель.
Другое 
дело, если Фэн Юй обратится к кому-то с предложением инвестировать в его
 компанию. Если к Фэн Юю обратится другая сторона, то доля прибыли Фэн 
Юя будет выше.
На второй день после возвращения Фэн Юя в Нью-Йорк он встретил двух важных гостей в своем офисе в Эмпайр-стейт-билдинг.
Билл Гейтс и Стив Форбс были близкими друзьями, и Билл Гейтс сопровождал Стива Форбса на встречу с Фэн Юем.
"Здравствуйте, не хотите ли вы попробовать китайский чай?".
"Конечно. Китайский чай имеет более долгую историю, чем кофе". ответил Билл Гейтс со смехом.
Фэн Юй налил им две чашки чая. Это был пуэр, а не английский чай, к которому они привыкли.
По выражению их лиц Фэн Юй понял, что им не нравится этот чай, и он приготовил для них английский чай.
"Фэн,
 я рад, что ты наконец-то согласился дать интервью. Могу ли я 
воспользоваться ручкой для записи? Когда мы вошли в ваш офис, я отдал 
свою ручку для записи вашим телохранителям". Стив Форбс был взволнован. 
Он считал, что после публикации этого интервью номер достигнет 
очередного пика. журнал все еще не замечал этого супермагната.
"Мистер
 Форбс. Давайте обойдемся без ручки для записи. Билл сказал мне, что мы 
только побеседуем, и я согласился, чтобы вы опубликовали то, что мы 
сказали, в вашем журнале. Я не хочу, чтобы эта сессия была слишком 
формальной".
Без записей Фэн Юй может выйти сухим из воды, даже 
если он сказал что-то не то. Но с записями люди могут исказить его 
слова, или что если эта ручка для записи пропадет?
"Хорошо." Форбс пожал плечами и был слегка разочарован.
"Фенг,
 могу я задать какие-нибудь вопросы?" У Стива нет с собой даже ручки и 
бумаги. Даже его первое интервью с Биллом Гейтсом было не таким.
Фэн Юй жестом попросил его начать и сделал глоток пу-эр. Эти два иностранца не знают, как оценить райский вкус китайского чая.
"Господин
 Фэн, многие говорят, что Квантовый фонд Сороса стал причиной азиатского
 финансового кризиса. Но мы получили новости о том, что вы тоже 
причастны к этому. Правда ли, что вы владеете инвестиционной компанией в
 Гонконге?"
"Я не хочу хвалить того, кто начал этот кризис. Моя компания сделала несколько инвестиций, есть ли какие-то проблемы?".
"Можете ли вы сказать, сколько прибыли вы получили за этот период?"
Фэн Юй улыбнулся. "Много".
Стив
 взглянул на Билла Гейтса. Билл Гейтс тоже заинтересовался ответом Фэн 
Юя. Хотя Билл Гейтс несколько раз упоминал в СМИ, что он не возражает 
против рейтинга, но когда он узнал, что может потерять свое место номер 
один, он забеспокоился.
"По нашим данным, эта консалтинговая фирма "Ветер и дождь" управляет средствами в размере более 30 миллиардов долларов США.
Сколько из них составляет ваша прибыль?"
Если
 бы Фэн Юй не зарегистрировал еще одну фондовую компанию, чтобы скрыть 
часть своей прибыли, люди бы знали, что консалтинговая фирма "Ветер и 
дождь" управляет более чем 40 миллиардами долларов США!
Фэн Юй посмотрел на Стива и перевел взгляд на Билла Гейтса. "Около половины".
Глаза
 Билла Гейтса широко раскрылись. Половина? Значит ли это, что Фэн Юй 
заработал около 15 миллиардов долларов США? С учетом акций Microsoft и 
других инвестиций Фэн Юя, его активы будут примерно равны первоначальной
 оценке Стива Форбса.
Хотя между активами Билла Гейтса и Фэн Юя 
все еще существует разрыв, кто знает, есть ли у Фэн Юя другие источники 
дохода. Опубликованные цифры будут не очень точными, поскольку им трудно
 проверить новости в Китае.
Если компании Фэн Юя попадут в листинг, он может догнать Билла Гейтса и даже перегнать его!
Билл Гейтс начинает размышлять, стоит ли ему инвестировать в фонды, чтобы заработать больше денег.

    
  





  


  

    
      "Фенг, могу ли я считать, что вы заработали более 15 миллиардов долларов США на азиатском финансовом кризисе?" спросил Стив.
Фэн Юй кивнул. "Да".
"Значит, вы сотрудничали с Quantum Fund, чтобы начать этот кризис?" резко спросил Стив.
"Все
 наоборот. Я выступал против Quantum Fund. Вместе с несколькими 
гонконгскими инвестиционными фондами мы объединили усилия, чтобы 
попытаться остановить Сороса. Если этого не сделать, экономические 
разрушения в Юго-Восточной Азии будут гораздо серьезнее. Это не секрет, и
 как я заработал столько денег? Это коммерческая тайна".
Стив не 
верит Фэн Юю. Кроме торговли фьючерсами, как Фэн Юй может получать такие
 высокие доходы? Должно быть, он шортил на рынке Forex и индексов, как 
Сорос.
Но в новостях, которые получил Стив, говорится, что Фэн Юй 
открыто мстит Соросу. Он не хочет продолжать зацикливаться на этом 
вопросе, так как сосредоточен только на бизнесе. С его точки зрения, 
Сорос также успешен.
"Фенг, вы владеете примерно 15% акций Microsoft, верно?" спросил Стив.
"Я
 думаю, что меньше 15%. Я получил меньше акций в прошлом году, когда 
компания раздавала акции". Фэн Юй посмотрел в сторону Билла Гейтса. В 
прошлом году Microsoft раздавала акции, чтобы вознаградить высшее 
руководство, и Фэн Юй получил гораздо меньше, чем остальные директора.
"Фэн,
 это решает совет директоров. В конце концов, ты появился в Microsoft 
лишь на короткое время и не посещал собрания. Это расстроило многих 
людей. Хотя ты получил меньше акций как управленческий персонал, ты 
получил акции, которые были розданы акционерам".
"Все в порядке. Я
 могу это понять. Я все еще один из директоров Microsoft?". Пол Аллен 
был единственным, кто предложил дать Фэн Юю меньше акций, и остальные 
директора поддержали это предложение. Билл Гейтс на этот раз не встал на
 сторону Фэн Юя. Тем не менее, он настаивал на сохранении за Фэн Юем 
должности одного из директоров и его должности вице-президента по 
операциям в Азии.
"Конечно, ваша должность не будет изменена". Билл Гейтс почувствовал облегчение.
В прошлом он обещал Фэн Юю высокие бонусы и опасался, что Фэн Юй 
рассорится с ним. Разлад с Фэн Юем замедлит экспансию Microsoft в Китае.
 В этом году Microsoft представит новую операционную систему и не может 
позволить себе отказаться от китайского рынка.
"Фэн, хотя процент 
акций у тебя снизился, количество твоих акций увеличилось, верно? 
Стоимость акций Microsoft сильно выросла, и рыночная стоимость твоих 
акций должна быть более 1 миллиарда долларов США, верно?"
"Правда?
 Цены на акции выросли на столько? Похоже, я сделал правильные 
инвестиции". На лице Фэн Юя появилось удивленное выражение, но он ничуть
 не удивился.
"О, я слышал, что у вас также есть акции крупнейшего
 китайского производителя ПК, Lenovo? Можете ли вы сказать, сколько 
акций этой компании вам принадлежит?"
"Не очень много. Это не сравнится с количеством акций, которыми я владею в Microsoft".
"Могу
 ли я оценить стоимость ваших акций в Lenovo в 300 миллионов долларов 
США?". Lenovo является ведущим производителем ПК в Китае и владеет 
большей частью китайского рынка. По фактической оценке Стива, Lenovo 
стоит более 1 миллиарда долларов США из-за своего потенциала.
300 
миллионов долларов США? подумал Фэн Юй. Даже если кто-то предложит 1 
миллиард долларов США, он все равно не продаст свои акции Lenovo. Рынок,
 бренд и технологии были сильно недооценены. Триста миллионов долларов 
США - это сумма кредита, которую Фэн Юй получил, используя свои акции 
Lenovo в качестве залога.
"Все в порядке".
"Бренд Wind and 
Rain - самый быстрорастущий бренд электроники в последние годы. Вы также
 являетесь основным контролирующим акционером, верно? Можем ли мы 
поговорить о том, какими продуктами занимается этот бренд?". Стив купил 
для своего дома проигрыватель Wind and Rain Super VCD.
"Увлажнитель
 воздуха, вентиляторы без лопастей, VCD и DVD плееры, а также мобильные 
телефоны - это наша основная продукция. Мы также владеем некоторыми 
патентами и собираем плату за разрешение. Скоро мы выйдем на рынок 
телевизоров и мониторов для ПК".
"Мы понимаем, что компании Wind 
and Rain Electronics, Wind and Rain Home Appliances и Aiwa Electronics 
тесно сотрудничают. Каковы отношения между этими компаниями?"
"Партнерские.
 Это так же, как наше партнерство с Philips в области исследований и 
разработок и продаж". Фэн Юй поднял брови. Стив Форбс еще не знал, что 
он является главным акционером Aiwa, и решил ничего не раскрывать.
"Мы
 знаем, что вы являетесь одним из акционеров крупнейшего в Китае 
производителя автомобилей, компании Bing City Machinery Company. Вы 
являетесь основным акционером?" Стив посмотрел на Фэн Юя и спросил.
"Мой
 отец и я владеем некоторыми акциями этой компании. Генеральный директор
 этой компании - другой человек, а я не участвую в управлении". Фэн Юй 
стало интересно, как много Стив знает о нем.
Китай не похож на 
США, и новости и информация не так легко доступны. Кроме того, эти 
компании не котируются на бирже. Большая часть информации Стива должна 
быть основана на догадках.
Стив не стал продолжать расспрашивать о Bing Machinery Company и начал расспрашивать о Lehaha.
"Крупнейшая
 в Китае и Азии компания по производству напитков, Lehaha Group, 
подавила двух гигантов Cola в Китае. У вас тоже есть акции этой 
компании?".
"Именно так. У меня действительно есть некоторые акции
 этой компании, и я занимаю в ней должность консультанта. Я не получаю 
от них никакой зарплаты". ответил Фэн Юй.
"Корпорация 
супермаркетов "Тай Хуа" - крупнейшая в Китае и Азии сеть розничных 
магазинов. Вы тоже владеете акциями этой компании?"
"Немного. Но 
до сих пор я так и не получил никаких дивидендов от этой компании, и не 
уверен, когда эта компания станет прибыльной."
"А что насчет той 
фармацевтической компании? Я слышал, что эта компания производит 
лекарственные добавки для здоровья, и ее масштабы - одни из самых 
больших в Китае."
"Масштаб довольно значительный, так как она 
образовалась в результате слияния многих небольших фабрик. В настоящее 
время она все еще находится на стадии роста.
О, мы разработали новое лекарство, Bigman, и это лекарство можно купить во многих больницах США с прошлого года".
Bigman
 - это название "Виагры", - небрежно произнес Фэн Юй. У Bing City 
Pharmaceutical не было выдающихся продуктов, кроме этого препарата. 
Патент на этот препарат даже помешал компании Pfizer зарегистрировать 
патент на свою "Виагру". Им пришлось изменить свою формулу, прежде чем 
они смогли запустить свою версию препарата.
Билл Гейтс начинает 
хмуриться. Фэн Юй владеет множеством предприятий, и все его бизнесы либо
 самые крупные в Китае, а некоторые - самые крупные в Азии. Как ему это 
удалось?
Для Билла Гейтса Фэн Юй - это человек, который обладает 
дальновидностью и имеет свои идеалы. Но сейчас Фэн Юй не может считаться
 человеком с инвестиционной дальновидностью. Он - инвестиционный гений!
Каждая
 из инвестиций Фэн Юя принесет ему высокую прибыль, и у всех этих 
компаний есть нечто общее. Все они не котируются на бирже.
Как только эти компании получат листинг, активы Фэн Юя будут удвоены, утроены или даже больше!
Стив
 начал подсчитывать чистую стоимость Фэн Юя. "Прибыль гонконгской 
консалтинговой фирмы Wind and Rain составляет 15 миллиардов, акции 
Microsoft стоят 1 миллиард долларов, акции Lenovo оцениваются в 300 
долларов, Wind and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances 
оцениваются в 1 миллиард. Акции компании Bing City Machinery Company 
оцениваются примерно в 500 миллионов долларов США. Акции компании Lehaha
 оцениваются в 500 миллионов долларов США. Акции корпорации Tai Hua 
Supermarket стоят около 200 миллионов долларов США, а остальные 
инвестиции господина Фэна, такие как Empire State Building и т.д., я 
оцениваю примерно в 200 долларов США. В этот раз я поставлю вас на 
вторую позицию в списке миллиардеров, с чистой стоимостью в 28 
миллиардов долларов США. Вы не против?"
Иногда люди сердятся, если
 их чистая стоимость завышена, а иногда они недовольны, если их активы 
недооценены. Многие магнаты относились к этому рейтингу как к форме 
почета.
Стиву Форбсу пришлось просить разрешения у Фэн Юя, поскольку большинство его оценок основано на предположениях.
Фэн
 Юй улыбнулся и подумал про себя. Вы не учли мои инвестиции в Россию, 
Японию и другие инвестиции. Если бы вы знали об этих инвестициях, я 
должен был бы занять первое место в списке!
Но Фэн Юй не против 
быть вторым. Он всего лишь хочет немного продвинуть свои компании, а 
через два года он покажет себя во всей красе!

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс и Стив Форбс вышли вместе, и Билл Гейтс спросил, когда они
 окажутся в машине. "Стив, я не ожидал, что Фенг окажется таким богатым.
 Похоже, что инвестировать в фонды выгоднее. Что ты думаешь, если я 
продам часть своих акций Microsoft и вложу деньги в фонды?".
Стив 
посмотрел на Билла Гейтса и сказал. "Билл, я должен тебе кое-что 
сказать. Моя оценка компаний Фэн Юя в Китае основана на кредитах, 
полученных Фэн Юем в начале прошлого года. Рыночная стоимость вашей 
компании так сильно выросла за один год, почему его компании не могут 
сделать то же самое? Кроме того, сумма кредита будет намного меньше, чем
 реальная стоимость акций его компаний. По моим оценкам, его активы в 
Китае стоят более 5 миллиардов долларов США!"
Билл Гейтс был шокирован. "Вы хотите сказать, что его состояние составляет около 30 миллиардов долларов США?"
"Билл,
 ты все еще не понимаешь. Вы думаете, что его прибыль от инвестиционной 
компании в Гонконге составляет всего 15 миллиардов? А как насчет его 
капитала? Неужели он использовал только те деньги, которые получил от 
кредитов? Не забывайте, что эта компания является инвестиционной и берет
 комиссию, когда люди инвестируют в нее. Фэн Юй сказал, что его прибыль 
составляет более 15 миллиардов долларов США, и мы не знаем, сколько он 
заработал, если учесть комиссию. Просто подумайте об этом. Его 
первоначальный актив может не достигать и 1 миллиарда долларов США, а 
какова его доходность? Как вы думаете, комиссия, которую он берет, будет
 дешевой?".
Стив покачал головой. Билл Гейтс - гений, когда дело 
касается разработки программного обеспечения. Но когда дело доходит до 
инвестиций, он - середнячок. Он даже не знает, что активы Фэн Юя больше,
 чем было раскрыто.
"Это значит, что его реальное состояние 
больше, чем у меня?" Чистое состояние Билла Гейтса составляет около 
30-40 миллиардов долларов США, и большая его часть находится в форме 
акций Microsoft, а также некоторых других инвестиций, таких как акции, 
основные средства, самолеты, антиквариат, предметы искусства и т.д.
"Я
 не знаю. Но его реальная чистая стоимость не должна быть далека от вас.
 Не забывайте, что Фэн Юй является важным торговым партнером России. 
Неужели вы думаете, что у него нет инвестиций в России?
Мы 
составили таблицу только по его инвестициям в Китае. А как насчет других
 стран? Возможно, еще через два года вы не станете главным миллиардером 
мира".
Билл Гейтс не может смириться с тем, что ему придется 
передать титул главного миллиардера мира Фэн Юю! Стив не знает, что 
новая операционная система увеличит прибыль Microsoft до более высокого 
уровня, а цены на акции вырастут еще больше. Богатство Билла Гейтса 
снова возрастет.
Билл Гейтс намерен сохранить титул главного миллиардера мира! Он не отдаст его Фэн Юю!
......
Фэн Юй приказал своим брокерам вложить деньги в акции, а сам улетел к себе домой в штат Вашингтон.
Ту
 Хао увидел Фэн Юя и подбежал к нему. Прошло уже несколько месяцев с тех
 пор, как Фэн Юй встретился со своим питомцем. Собака очень предана, и 
даже когда Ту Хао не встречался с Фэн Юем несколько месяцев, он все 
равно смог его узнать.
"Господин Фэн, вы вернулись. Сейчас я приготовлю обед". Садовник Старый Тянь только что вымыл бассейн.
"Хорошо. Я приведу Ту Хао на прогулку".
"Ту Хао научился новому трюку. По жесту руки он переворачивается".
А? Новый трюк? Фэн Юй обрадовался и приказал Ту Хао сесть. Затем он нарисовал рукой круг, и Ту Хао перевернулся!
Хах...
 Это так весело. Фэн Юй был взволнован и продолжал рисовать круги рукой.
 Ту Хао все катился и катился... пока не упал в бассейн!
Фэн Юй 
быстро вытащил Ту Хао и дал Старому Тяню высушить его шерсть феном. 
Когда Ту Хао уводил Старый Тянь, в его глазах было недовольство.
После
 обеда Фэн Юй немного отдохнул, а затем попросил водителя отправить его в
 штаб-квартиру Microsoft. Если он так и не появится в Microsoft, то 
поставит Билла Гейтса в трудное положение.
......
Пол Аллен сидел в своем офисе в Microsoft и читал свежий номер журнала. В этом номере был объявлен новый список миллиардеров.
На
 первом месте по-прежнему находится Билл Гейтс. Это не удивительно, но 
Пол Аллен был шокирован и рассержен человеком, занявшим второе место!
Фенг Ю, Китай, 28 миллиардов долларов США чистой стоимости!
Как такое возможно?!
Откуда у этого Фэн Юя столько денег? Стив Форбс, должно быть, ошибся!
Пол
 Аллен прочитал краткое введение о Фэн Юй. Финансы, программное 
обеспечение, электроника, розничная торговля, продукты питания, ПК, 
недвижимость и т.д. Он участвует в стольких отраслях?!
Минуточку... Финансы упоминаются раньше, чем программное обеспечение. Стив посчитал акции Microsoft финансовыми инвестициями?
Пол
 Аллен знает, что у Фенг Ю есть бизнес в секторе ПК, электроники, 
недвижимости. Тем не менее, розничная торговля и пищевая промышленность 
были помещены перед ПК. Это означает, что розничный и продовольственный 
бизнес Фэн Юя стоит больше, чем его бизнес по производству ПК.
Разве
 Фэн Юй не был акционером Lenovo в Китае? Разве эта компания не является
 крупнейшим производителем ПК в Китае и занимала первое место по 
продажам ПК в Китае в течение трех лет. Рыночная стоимость Lenovo должна
 быть высокой. Что такое продовольственный и розничный бизнес Фэн Юй?
Имеется ли в виду продовольственный бизнес, когда речь идет о напитках, рекомендованных Фэн Юем в прошлом?
Пол
 Аллен начинает перелистывать журнал в поисках своего имени. Его 
позиционировали в тридцатые годы, а его чистая стоимость не составляет и
 половины от Фэн Юя!
В ярости Пол Аллен перелистывает статью после списка миллиардеров и злится еще больше!
Самый молодой миллиардер в истории - Фэн Юй!
Статья
 написана Стивом Форбсом, в ней описываются достижения и бизнес Фэн Юя, а
 также комментируется потенциал отраслей, в которых работает Фэн Юй. 
Самое главное, в статье говорится, что консалтинговая фирма Фэн Юя 
"Ветер и дождь" заработала не менее 15 миллиардов долларов США на 
различных финансовых инструментах и продуктах.
В статье не 
указано, как Фэн Юй создал свое богатство, но говорится, что основными 
инвестициями Фэн Юя были финансовые вложения во время прошлогоднего 
азиатского финансового кризиса и в компанию Microsoft.
Эти две инвестиции принесли Фэн Юю высокую прибыль.
Статья
 полна похвал в адрес Фэн Юя. В ней утверждается, что Фэн Юй имеет 
больший потенциал, чем Уоррен Баффет, чтобы обогнать Билла Гейтса в 
качестве главного миллиардера мира, перечисляется вклад Фэн Юя в 
Microsoft и т.д.
Пол Аллен в гневе разорвал журнал. Вклад Фэн Юя в Microsoft - второй после Билла Гейтса! Чушь!
Фэн
 Юй только открыл китайский рынок, и их продукция продается там очень 
дешево! А как же мой вклад в Microsoft?! Я тот, кто познакомил Билла 
Гейтса с компьютерными технологиями! Без меня не будет Microsoft!
Тук... тук... тук... тук...
"Мистер
 Аллен, помощник директора Фенга, Ральф, сообщает вам, что он использует
 свои полномочия исполнительного директора и получил разрешение 
председателя, чтобы созвать собрание директоров".
Пол Аллен был в 
еще большей ярости. Фэн Юй вернулся и созывает собрание директоров?! Что
 он пытается сделать? Он пытается выставить напоказ свое положение 
второго миллиардера в мире?!
"Я не приду! Скажите ему, что я не свободен!"

    
  





  


  

    
      Очень скоро Пол Аллен сожалеет о том, что не пришел на собрание 
директоров, потому что Фэн Юй раскритиковал его за то, что он не пришел 
на собрание, хотя находится в своем офисе.
Остальные директора 
знали, что Фэн Юй в настоящее время является вторым в мире миллиардером,
 а Фэн Юй и Аллен недолюбливают друг друга. Это открытый секрет, и даже 
новые разработчики знали об этом в свой первый рабочий день.
В 
прошлом году Аллен был тем, кто предложил сократить директорский бонус 
Фэн Юя, и они понимают, почему Фэн Юй целенаправленно нацелился на него.
В совете директоров не все поддерживают Аллена. Один из тех, кто недолюбливает Аллена, - Стив Балмер.
В
 прошлом году Балмер пытался заступиться за Фэн Юя, но он в меньшинстве,
 а Билл Гейтс поддержал предложение Аллена. Что еще он может сделать?
"Некоторые
 люди ничего не делают, но всегда думают, что другие делают меньше 
работы, чем они. Политика компании такова, что каждый директор имеет 
право созвать заседание совета директоров, если только председатель 
согласен, верно? Сегодня Билл Гейтс дал согласие на эту встречу. Почему 
его здесь нет? Я могу понять, если он находится за границей по работе 
или по личным причинам. Но ведь он находится в нашей штаб-квартире, 
верно?" сказал Фэн Юй, постукивая по столу.
"В прошлом году он 
предложил сократить мою премию, потому что я редко посещаю заседания 
совета директоров. Думаю, все вы знаете, сколько стоят эти акции. 
Сегодня он намеренно не пришел на это заседание, могу ли я также 
предложить урезать его премию в этом году? Он проявляет неуважение к 
совету директоров и к каждому из нас".
Билл Гейтс знал, что должен
 вмешаться, иначе Фэн Юй может выдвинуть такое предложение, и тогда 
будет трудно успокоить обе стороны.
"Фэн, давай поговорим о твоей сегодняшней повестке дня".
Фэн
 Юй взглянул на Билла Гейтса и продолжил. "Отлично. Давайте поговорим о 
чем-то более важном. Я считаю, что Microsoft также должна начать 
производство ПК. В настоящее время мы тесно сотрудничаем со многими 
производителями оборудования. Почему бы нам не представить свой бренд 
ПК?".
Фэн Юй знает, что Билл Гейтс не хочет идти в сектор 
производства ПК. В настоящее время Microsoft работает с производителями 
оборудования, заставляя их разрабатывать компоненты, подходящие для 
операционной системы Microsoft, и при этом взимая с них плату. Даже если
 они не используют операционную систему Microsoft, они также должны 
платить, иначе их навсегда занесут в черный список!
Если Microsoft
 войдет в сектор производства ПК, производители оборудования объединят 
свои усилия, чтобы выступить против Microsoft. Когда это произойдет, 
Microsoft может стать изгоем для них.
Microsoft в настоящее время 
сталкивается с многочисленными антимонопольными исками, и Билл Гейтс 
никогда не согласится на это предложение.
Фэн Юй специально внес 
это предложение, чтобы посмотреть на реакцию других директоров. Если это
 предложение пройдет, Microsoft окажется в глубоком дерьме, и у Lenovo 
Kingsoft появится шанс наверстать упущенное. Если предложение не 
пройдет, Фэн Юй также хочет посмотреть, кто согласится, а кто нет.
Те,
 кто согласился с предложением Фэн Юя, должны быть идиотами. В будущем, 
когда Фэн Юй будет переманивать людей из Microsoft, он будет избегать 
этих идиотов!
Один из директоров высказался против, но не назвал своих причин. Остальные директора, включая Билла Гейтса, промолчали.
"Хмф!
 Вы пытаетесь своим предложением сделать Microsoft врагом всех 
производителей оборудования?" внезапно раздался голос Аллена.
Фэн 
Юй обернулся и увидел Пола Аллена, входящего в комнату для совещаний. Он
 также заметил, как Билл Гейтс достал из-под стола руку с телефоном и 
положил его на стол.
Это должен быть Билл Гейтс, который отправил Аллену SMS с просьбой прийти на встречу.
"Вы хотите сказать, что в настоящее время мы не являемся врагом всех производителей оборудования?" спросил Фэн Юй.
"Конечно,
 нет. По крайней мере, сейчас у нас хорошие отношения с некоторыми 
производителями оборудования. Как только мы начнем создавать свой бренд 
ПК, нашими врагами станут не только производители оборудования, но даже 
розничные продавцы ПК". Пол Аллен отвечает.
"Но мы же Microsoft". Фэн Юй намеренно сказал.
.
 Аллен не смог опровергнуть это заявление. Он не может сказать, что 
Microsoft не могущественна, но Microsoft также не может сделать весь мир
 своим врагом.
"Мы не можем этого сделать. Что касается причины, идите и выясните ее сами!"
"Отлично, раз кто-то против этого предложения, давайте забудем о нем". сказал Билл Гейтс.
Фэн
 Юй пожал плечами и не стал возражать. В любом случае, даже если 
Microsoft не начнет производство ПК, в следующем году на них подадут 
антимонопольный иск, и это отразится на стоимости акций.
Остальные
 директора ушли, а Аллен с сарказмом сказал. "Некоторые люди не посещают
 собрания и дают нелепые предложения. Его нужно выгнать из совета 
директоров!".
Фэн Юй повернулся и улыбнулся Аллену. "Ваша 
профессиональная баскетбольная команда снова проиграла в этом году? Я 
уже говорил раньше. Чемпионами станут либо "Быки", либо "Ракеты", и у 
вас нет никаких шансов на победу. Видишь... Я был прав".
Кто не знает, как быть саркастичным?
"Что ты знаешь? Моя команда выиграет чемпионат в следующем году!" громко ответил Аллен.
"Ты
 хочешь сказать, что я не разбираюсь в баскетболе? Хочешь сыграть один 
на один? Мы можем сыграть в пять корзин, и я могу дать тебе преимущество
 в три или четыре корзины".
У Аллена все волосы белые. Как он может играть в баскетбол с Фэн Юем? Он будет искать смерти.
"Я
 не баскетболист. Если ты думаешь, что ты так хорош, то можешь сыграть 
против моих игроков. Они могут позволить тебе иметь преимущество в 10 
очков из 11!" Аллен продолжил. "Ты знаешь, что такое профессиональная 
игра? Ты хочешь издеваться над моей командой?! У тебя вообще есть 
команда? Даже если у тебя есть команда, твои результаты будут хуже!"
"О?
 Я так не думаю. Раз уж ты об этом заговорил, я куплю баскетбольную 
команду, чтобы сыграть против твоей команды. Посмотрим, чья команда 
первой выиграет чемпионат!" Фэн Юй поднял брови.
"Что ты сказал? 
Ты говоришь, что хочешь купить команду NBA? Какую команду ты покупаешь?"
 Аллен был шокирован. Если Фэн Юй купит "Быков", у команды Аллена не 
будет шансов на победу.
"Если я куплю одну из лучших команд, вы 
будете утверждать, что я издеваюсь над вами. Я куплю одну из низших 
команд, Los Angeles Clippers!".
Пол Аллен почувствовал облегчение.
 Если Фэн Юй купит команду Los Angeles Lakers, он все равно будет 
волноваться, ведь в этой команде играет Шак. Но если это будет шутка, 
если вы думаете, что "Клипперс" выиграют чемпионат!
"Лос-Анджелес 
Клипперс"? Если вы не будете спускать деньги на новых игроков, то эта 
команда может не дотянуть и до 30% побед. Если вы сможете вывести эту 
команду в плей-офф, я буду считать это вашей победой! Билеты этой 
команды не могут стоить даже 10 долларов. Мой вам совет - найдите 
команду получше, иначе вы можете заявить, что я над вами издеваюсь!".
Аллен смеялся в душе. На этот раз он наконец-то смог стать выше Фэн Юя.
"Нет. Я выберу эту команду. Плей-офф? Это слишком просто, но моя цель - чемпион!"
"Давайте
 подождем и посмотрим. Собираешься ли ты изменить название команды после
 того, как купил ее? Ты можешь изменить ее название на LA losers!".
"Я
 изменю его, если Portland Trail Blazers сменит название на Portland 
Prison team. Ваши проблемные игроки должны быть заперты за решеткой!"
"Хмф! Давайте подождем и посмотрим!"

    
  





  


  

    
      Фэн Юй любит спорт и считает, что спорт - это хорошая инвестиция, но в Китае спортивный сектор не развит. Единственный вид спорта, который Фэн Юй смотрит в США, - это баскетбол.
В предыдущей жизни Фэн Юя, после вступления Яо Мина в НБА, многие китайцы начали смотреть игры НБА, и в то время баскетбол был более популярен, чем пинг-понг и футбол (футбол). Фэн Юй также начал смотреть НБА в этот период, но он узнал только несколько известных звезд баскетбола.
Фэн Юй до сих пор помнит, что в конце этого года в НБА будет локаут из-за спора о зарплате игроков, и он слышал новости об этом сейчас. Лос-Анджелес - большой город, и если там есть хорошие игроки, то они будут получать высокие зарплаты. Фэн Юй также может позволить игрокам рекламировать его бренды.
"Ральф, помоги мне узнать, кто является владельцем LA Clippers, и какова пропорция акций этой команды. Дайте мне знать, сколько стоит эта команда".
"Босс, вы серьезно собираетесь купить "Клипперс"? Эта команда - одна из худших команд. В Лос-Анджелесе большинство людей смотрят "Лейкерс", и никто не смотрит "Клипперс"". Ральф тоже фанат баскетбола, но он предпочитает NCAA, а не NBA.
"Босс, я знаю о вашем пари с мистером Алленом. Вы слишком опрометчивы".
"Хороший игрок может изменить всю команду. Иди и получи нужную мне информацию, и уладь это как можно скорее".
Клипперс - паршивая команда, и у них будет более высокий выбор на драфте. Фэн Юй просмотрит игроков драфта и выяснит, есть ли среди них будущие звезды баскетбола. Он постарается сделать все возможное, чтобы получить хороших игроков или обменяться с другими командами на нужных ему игроков.
Через час Ральф вошел в кабинет Фэн Юя и положил на его стол отчет".
"Босс, этот Дональд Стерлинг является владельцем "Клипперс" и владеет всеми акциями команды. Он бизнесмен в сфере недвижимости и был партнером босса "Лейкерс" Джерри Басса. Но разница между обеими командами большая".
Еще один Дональд? Он тоже занимается недвижимостью?"
Фэн Юй немного подумал и позвонил. "Привет, Дональд. Ты занят?"
"Не очень. Что случилось?
" Дональд Трамп был удивлен. Он встретил Фэн Юя несколько дней назад в Нью-Йорке, перед тем как Фэн Юй уехал в Сиэтл. Почему он звонит мне сейчас?
"Вы знаете Дональда Стерлинга? Он босс клуба LA Clippers и также занимается недвижимостью".
"О... Я знаю его. Почему вы его ищете?"
Трамп инвестирует в недвижимость в основном в Нью-Йорке, а Стерлинг - в Лос-Анджелесе. Но они уже несколько раз встречались.
Я хотел бы купить у него "Лос-Анджелес Клипперс". Не могли бы вы познакомить меня с ним?".
Трамп был в замешательстве. Инвестировать в баскетбольную команду? НБА - менее популярная ассоциация из четырех основных спортивных ассоциаций в США. Почему Фэн Юй инвестирует в баскетбольную команду?
Это небольшое одолжение со стороны Фэн Юя, и Трамп не отказался от него.
"Нет проблем. Я позвоню ему и через несколько дней поеду в Лос-Анджелес. Я могу сопровождать тебя на встречу с ним".
Не успел Фэн Юй допить свою чашку чая, как Трамп перезвонил ему. "Фэн, я позвонил ему, и мы пообедаем послезавтра".
Поблагодарив Трампа, Фэн Юй положил трубку и начал читать информацию, предоставленную ему Ральфом.
Рыночная стоимость LA Clippers составляет всего 55 миллионов долларов США! Более десяти лет назад Стерлинг купил команду за 12,5 миллионов долларов США!
Если учесть инфляцию, то стоимость команды обесценилась!
Черт! Я был слишком хвастлив? Эта команда - отстой! Посещаемость - вторая по убыванию среди команд, и эта команда базируется в Лос-Анджелесе!
За последние десять лет эта команда лишь трижды выходила в плей-офф и выбывала в первом раунде. Текущий сезон еще не закончился, а "Клипперс" не выиграет более двадцати матчей. Их процент побед составляет менее 25%!
С тех пор как Аллен купил "Блейзерс" девять лет назад, они выходили в плей-офф, начиная со второго года. Даже если в последние годы дела у команды шли не очень хорошо, и ее выбивали из плей-офф в первых раундах, она все равно намного сильнее "Клипперс".
После сравнения с Blazers, Фэн Юй почувствовал, что Clippers хуже, чем он ожидал!
Неудивительно, что Аллен так уверен в себе. Разрыв между командами слишком велик.
В документах есть список игроков, участвующих в драфте. Фэн Юй просмотрел всех игроков и вдруг заметил звезду НБА из своей прошлой жизни. Этот игрок - один из его любимых игроков в прошлой жизни. Винс Картер!
Черт! Этот игрок искусен и притягивает толпу. Дирк Новицки и Пол Пирс также в этом списке. Любой из этих трех игроков может стать одним из основных игроков "Клипперс". Но Дирк Новицки довольно молод и станет успешным еще через несколько лет. Винс Картер и Пол Пирс - более подходящие варианты.
Фэн Юй сравнил обоих игроков и решил, что Винс Картер - лучший из трех. Конечно, будет лучше, если Фэн Юй сможет заполучить обоих!
Фэн Юй вдруг почувствовал уверенность. Возможно, эта команда сможет попасть в плей-офф в течение двух лет.
......
Фэн Юй и Ральф прибыли в Лос-Анджелес и встретились с Трампом в отеле.
Они сели в машину Трампа и поехали в ресторан.
"Фенг, Стерлинг довольно высокомерен и скуп. Если вы собираетесь купить "Клипперс", будьте готовы заплатить более высокую цену". сказал Трамп. Он знал, что Стерлинг не любит чернокожих и недолюбливает большинство команд НБА, в которых есть чернокожие игроки.
"Тогда мне понадобится ваша помощь. Я заключил пари с одним человеком, и я куплю худшую команду, которая победит его команду. Если я не смогу купить Клипперс, тогда я куплю другую команду". Фэн Юй не показал, что он должен купить "Клипперс", так как не знает об отношениях Трампа со Стерлингом.
Трамп был ошеломлен. Вы покупаете баскетбольную команду из-за пари? Вам обязательно быть таким экстремальным? Использовать худшую команду, чтобы победить другую команду? Судя по вашему тону, эта команда должна быть довольно сильной".
"Нет проблем. Я буду стараться изо всех сил".
Фэн Юй и Трамп прождали в ресторане почти полчаса, и тут в ресторан медленно вошел белый мужчина. Трамп встал и протянул руку. "Стерлинг, давно не виделись".
"Привет, Трамп".
"Позволь мне представить.
Это Фенг, новый второй миллиардер мира, о котором было объявлено недавно. Он также является акционером Microsoft и одним из директоров. Фенг, это Дональд Стерлинг. Босс "Клипперс"". Дональд Трамп представляет обоих.
Выслушав представление, глаза Стерлинга загораются. Клипперс" должны получить хорошую цену.

    
  





  


  

    
      Стерлинг купил эту команду благодаря своему замечательному другу 
Бассу. Басс - владелец "Лейкерс", и он же помог привести "Клипперс" в 
Лос-Анджелес.
Но их команды были разных стандартов. Многие 
любители баскетбола в Лос-Анджелесе никогда не смотрели "Клипперс", и 
Стерлинг давно разочаровался в этой команде.
В этом году 
закончился срок действия коллективного договора НБА о лимите зарплат 
игроков, и наступил локаут. Это означает, что владельцы будут терять 
деньги в этом году, и Стерлинг ждал покупателя на свою команду.
Сегодня Стерлинг почувствовал, что ему удастся продать свою команду.
Этот
 человек занимает второе место в мире по богатству. С таким количеством 
денег он не должен быть против того, чтобы потратить немного больше.
Много
 лет назад Стерлинг потратил 12,5 миллионов на эту команду, и 
большинство команд ничего не стоят, кроме "Буллз", которая стоит более 
100 миллионов долларов США. У его команды нет хороших результатов, и 
посещаемость плохая. За эту команду трудно получить высокую цену, но он 
надеется получить около 70 миллионов долларов США. Несмотря ни на что, 
эта команда также базируется в Лос-Анджелесе.
"Приятно познакомиться с вами, мистер Фенг. Для меня честь обедать с вами".
Трамп был удивлен отношением Стерлинга. С каких пор этот парень стал таким вежливым?
"Здравствуйте. Думаю, Дональд уже сказал вам, почему я здесь. Вы продаете "Клипперс"?" спросил Фэн Юй.
"Конечно,
 иначе меня бы здесь не было. Честно говоря, мне невыносимо хочется 
продать эту команду. В конце концов, в Лос-Анджелесе у нас все еще много
 фанатов".
Фэн Юй шлепнул себя по губам. Чушь. В Лос-Анджелесе 
много фанатов баскетбола, но все они фанаты Лейкерс. У "Лейкерс" более 
длинная история, и до сих пор это сильная команда. А какая история у 
"Клипперс"? Эта команда в этом году снова на дне, и о каких болельщиках 
вы говорите?
"Приятно знать, что вы заинтересованы в продаже. Я 
знаю, что вы являетесь единственным владельцем этой команды. Сколько вы 
хотите за эту команду?".
"Как насчет 90 миллионов долларов США?" спросил Стерлинг.
Прежде чем Фэн Юй успел что-то сказать, Трамп рассмеялся. "Стерлинг, хватит шутить.
В прошлом году "Никс" продали 30% своих акций всего за 30 миллионов 
долларов США. Сколько людей заинтересуется вашей командой, даже если вы 
продадите ее за 50 миллионов?".
"Трамп, ты не можешь так говорить.
 Я купил эту команду за 12,5 миллионов лет назад, и вполне разумно 
увеличить ее стоимость в несколько раз, верно? Цены на билеты выросли в 
разы, и у нас теперь больше фанатов". возразил Стерлинг.
"Если мы 
говорим о "Лейкерс", то 90 или 100 миллионов - это все еще разумно. Но 
мы говорим о "Клипперс", и я думаю, что 50 миллионов - это разумная 
цена. У этой команды нет ни хороших результатов в прошлом, ни звездных 
игроков, ни преданных болельщиков. Кроме того, нельзя использовать 
начальную цену для оценки стоимости". Фэн также является владельцем 
Эмпайр-стейт-билдинг. Эмпайр Стейт Билдинг имеет долгую историю, и его 
стоимость упала ниже, чем стоимость его строительства. Это должно быть 
нормально, что стоимость команды обесценивается, верно? Пятьдесят 
миллионов долларов США - это тоже большие деньги".
"Нет... это 
здание, а для поддержания здания требуется больше инвестиций. Конечно, 
стоимость будет обесцениваться. Но после реконструкции стоимость 
возрастет, верно? Баскетбольная команда - другое дело. Наша команда 
старается стать лучше, и если бы не травмы в этом году, наши результаты 
не были бы такими плохими".
"Правда? Но даже когда вы все выходили
 в плей-офф в прошлом, ваши продажи билетов также не идут хорошо. У вас 
нет ни результатов, ни звезд. Как вы можете привлечь болельщиков?"
"Но
 мы можем получить лучшие шансы на первый выбор на драфте, и если мы 
получим будущую звезду баскетбола, все будет по-другому. Я положил глаз 
на одного чернокожего игрока". возразил Стерлинг.
Глаза Фэн Юя 
широко раскрылись. Это шутка, которая произошла в прошлой жизни Фэн Юя. 
Clipper выберут игрока по имени Майкл Оловоканди, и оказалось, что это 
была ошибка.
Стерлинг думал, что габариты Оловоканди - это преимущество, и, возможно, он так же хорош, как Хаким Оладжьювон!
"Во-первых, вы не подписали лучшего призывника.
Во-вторых, даже если бы вы выиграли драфт-лотерею и подписали лучшего 
игрока, ваша команда могла бы и не выиграть. Вы используете 
неопределенное будущее, чтобы поднять цену своей команды. Вам не 
кажется, что это шутка?". сказал Трамп.
Фэн Юй любит Трампа. Этот 
человек интересен и, должно быть, начитался о "Клипперс" перед своим 
приходом. Его навыки ведения переговоров превосходны, и он заставил 
Стерлинга потерять дар речи!
Стерлинг понял, что Трамп здесь, 
чтобы помочь Фэн Юю заключить с ним сделку. Трамп сказал правду. Даже 
если "Клипперс" выставить на продажу по цене 50 миллионов, никто не 
заинтересуется. Новый владелец неизбежно потеряет деньги, если купит эту
 команду. Кто будет заинтересован в убыточном бизнесе?
"Тогда какую сумму вы считаете разумной?" - спросил Стерлинг.
"Я
 думаю, 50 миллионов - это разумно. Вы можете использовать эти деньги 
для инвестиций в недвижимость, и доходность будет гораздо выше".
"Вы
 шутите? Я потратил 12,5 миллионов на эту команду, а несколько лет назад
 Rockets была продана за 85 миллионов. Ты хочешь, чтобы я продал ее в 
убыток? Невозможно! 75 миллионов! Это разумная цена, ведь это 
Лос-Анджелес! Кроме того, я могу гарантировать, что мы получим первый 
общий драфт-пик!".
Может показаться, что НБА - это честная 
ассоциация, но все же здесь происходят подтасовки. Более того, если у 
паршивой команды нет звездного игрока, когда эта команда сможет стать 
сильнее? Это повлияет на имидж всей ассоциации!
"Рокетс" 
собираются получить такую цену благодаря Хакиму Оладжьювону, который 
притягивает толпы. Можно ли сравнивать посещаемость "Клипперс" с ними? А
 если в следующем году в НБА начнется локаут? Мы будем терять деньги. 
Много денег! Прекратите нести чушь. Мы не будем платить такую высокую 
цену. 55 миллионов долларов. Это наше самое высокое предложение. Не 
просите слишком много".
По дороге в ресторан Трамп спросил Фэн Юя о
 его идеальной цене и был удивлен, узнав, что Фэн Юй готов заплатить до 
100 миллионов долларов США.
Если Трамп поможет ему заключить сделку на сумму ниже 100 миллионов долларов, он сможет получить 10% от разницы.
Поэтому он изо всех сил старается сбить цену".
Оба
 Дональда долго спорили, и Фэн Юй прервал их. "70 миллионов долларов 
США. Это мое последнее предложение. Если вы согласны, мы заключим 
сделку. Если нет, я буду искать другую команду. Возможно, я смогу купить
 команду по более низкой цене".
Стерлинг сделал вид, что немного 
сомневается, но он был вне себя от радости. За семьдесят миллионов 
долларов можно купить хорошую команду. Если бы "Клипперс" не находились в
 Лос-Анджелесе, он мог бы не продать их даже за 50 миллионов долларов 
США.
"Хорошо. Фэн, я согласен с твоей ценой. Сначала мы можем 
заключить соглашение, и я сообщу об этом в ассоциацию. Как только я 
получу одобрение, мы завершим сделку".
Фэн Юй протянул руку, и 
Ральф передал ему соглашение. Фэн Юй расписался на нем и отдал его 
Стерлингу. "Отдай его после того, как подпишешь".

    
  





  


  

    
      "Фэн, почему ты даешь ему 70 миллионов? Шестидесяти миллионов более 
чем достаточно. Если бы ты потратил 70 миллионов долларов на эту 
команду, ты бы потерял деньги". Трамп не понимает Фэн Юя.
"Может, и
 нет. Если у команды есть звездный игрок, она все равно будет привлекать
 фанатов, даже если ее результаты будут паршивыми."
"Но у этой команды их нет".
"Мы
 можем подписать игроков из других команд. Ни один игрок не является 
незаменимым, пока цена правильная. Меня больше интересуют призывники 
этого года. Хотя команда находится в беспорядке из-за руководства 
Стерлинга, в контракте сказано, что мы не будем брать на себя 
ответственность за команду. К тому же зарплата у их руководства очень 
дешевая. Вот ваш чек. Спасибо за помощь".
Трамп покачал головой. 
Фэн Юй не мог понять, что Стерлинг просит слишком много, а "Клипперс" - 
паршивая команда? Но когда он увидел чек на 3,5 миллиона долларов, то 
обрадовался. Фэн Юй дал ему еще 500 000 долларов США. Он два дня 
готовился к переговорам, а переговоры длились меньше часа! Это хорошая 
сделка.
Фэн Юй не рассказал Трампу об одном из условий контракта. 
Стерлинг должен заставить НБА согласиться на изменение названия 
"Лос-Анджелес Клипперс" на "Лос-Анджелес Ветер и Дождь" после того, как 
Фэн Юй возглавит команду. Это нелегкая задача.
Стерлингу нелегко получить эти 70 миллионов.
Для
 хорошей команды нужны хорошие игроки и главный тренер. В этом году у 
известного тренера истек контракт с его командой, и он не собирается его
 продлевать.
"Мистер Карл, я смотрел несколько игр "Соникс" и 
впечатлен вашей тренерской работой. Я договорился со Стерлингом, и через
 месяц он продаст мне "Лос-Анджелес Клипперс". Я хотел бы пригласить вас
 стать новым главным тренером этой команды!"
Фэн Юй приглашает 
главного тренера "Сиэтл Суперсоникс" Джорджа Карла, который в своих 
играх делает упор на баланс между нападением и защитой.
Карл 
нахмурился. У него было два варианта. Во-первых, он может продлить свой 
контракт с "Сиэтл Суперсоникс", но босс "Соникс" не даст ему выгодный 
контракт.
Это связано с тем, что он не привел "Соникс" к большим 
высотам. Второй вариант - подписать контракт с Milwaukee Bucks, но босс 
Milwaukee Bucks не очень щедрый человек. Теперь перед ним лежит третий 
вариант.
"Господин Фэн, какие надежды вы возлагаете на эту команду и каково ваше предложение?"
Фэн
 Юй знал, что Карла интересует этот вопрос. Это было бы просто. В 
крайнем случае, он может просто потратить немного больше денег. Зарплаты
 тренеров обычно не высоки.
"Честно говоря, мне не нравится ни 
один из нынешних игроков команды. Я хочу набрать призывников этого года 
или подписать игроков из других команд, чтобы построить новую команду. 
Молодую команду. У меня нет никаких требований к результатам в следующем
 году, но я хочу, чтобы вы сосредоточились на нападении. Мне нужна 
атакующая команда, чтобы привлечь болельщиков НБА. Что касается лотереи 
драфта, то я хочу выбрать игрока "Северной Каролины" Винса Картера. Он 
хороший игрок и эффектный шоумен. Мое предложение для вас - 16 миллионов
 долларов США за пятилетний контракт. Что скажете?"
Предложение 
Фэн Юя выше, чем у "Милуоки Бакс", а у босса "Бакс" более высокие 
требования к Карлу. В душе Карл уже решил подписать контракт с 
"Клипперс". Но ему все еще нужно прояснить несколько вопросов.
"Могу ли я попросить менеджера команды взять тех игроков, которых я хочу? И еще, могу ли я выбрать себе помощников тренера?".
"Конечно.
 Я считаю, что главный тренер должен иметь больше права голоса, чем 
менеджер команды, в вопросах торговли игроками. У вас также будет 
последнее слово в выборе тренера. Я не против потратить деньги, если вы 
сможете привести в нашу команду Скотти Пиппена".
Карл встал и протянул руку для рукопожатия Фэн Юю. "Мистер Фенг, я готов тренировать вашу команду".
......
"Что
 ты сказал? Фэн Юй встретился со Стерлингом и заключил сделку?! 
Хахаха... Вот дурак! Неужели он думал, что раз команда находится в 
Лос-Анджелесе, то он обязательно заработает денег? Эта паршивая команда 
даже не попадет в плей-офф в ближайшие пять лет!"
Аллен разговаривал с менеджером "Блейзерс" о будущем команды.
Он хочет, чтобы команда стала чемпионом, и не возражает против уплаты 
налога на роскошь. Его команда не должна проиграть Фэн Юю!
Самое 
быстрое решение - привлечь в свою команду всех звезд баскетбола. Но это 
довольно сложно, а контракты нужных ему игроков еще не закончились.
К
 счастью, "Блейзерс" все еще намного лучше "Клипперс", и Аллен не 
беспокоится, что его обойдут. Он все еще может похвастаться результатами
 своей команды перед Фэн Юем.
"Босс, я слышал, что Джордж Карл встречался с ними, и он может стать главным тренером "Клипперс" в следующем сезоне".
"У
 этой команды нет хороших игроков, и даже Фил Джексон не может вывести 
эту команду в плей-офф, не говоря уже о Карле. Но вы правы. Мы должны 
внимательно следить за ними. Если вы заметите, что их команда собирается
 купить звездных игроков, постарайтесь перехватить их и привести игроков
 в нашу команду!" сказал Аллен с холодной улыбкой. Вы хотите перестроить
 свою команду?! Вы должны понять, согласны вы или нет!
"Может, мне связаться с другими командами? Я знаю нескольких менеджеров команд, и мы довольно близки".
"Хорошо.
 Не волнуйся. Я не забуду, что ты для меня сделал". У Аллена хорошее 
настроение. У менеджера его команды много связей, и Фэн Юй точно 
проиграет пари.
......
"Босс, мы собираемся отпустить всех 
из команды? В нашей команде все еще есть несколько хороших игроков, но 
они травмированы. Они смогут играть лучше в следующем сезоне". Менеджер 
команды "Клипперс" Элгин Бэйлор спросил.
"Мы оставим только одного
 или двух опытных игроков и постараемся использовать новых. Ваша задача 
сейчас - набрать призывников. Мы должны получить как минимум по два 
призывника из первого и второго раундов".
Фэн Юй увидел еще одно 
знакомое имя в списке призывников. Рашард Льюис. Он чувствовал, что этот
 игрок должен быть включен в первый раунд лотереи.
Элгин Бэйлор 
хотел сказать Фэн Юю. Босс, если вы не знаете, как управлять 
баскетбольной командой, перестаньте вмешиваться. Даже если вы хотите 
использовать новых игроков, они должны сначала подписать с нами 
контракт.
Теперь мы можем обменять только двух дорогих старых игроков, а остальных игроков получить на драфте.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй очень любит спортсменов, особенно звезд. Иногда спортсмены-звезды оказываются более влиятельными, чем знаменитости.
Фэн
 Юй нанял несколько известных спортсменов для рекламы своей продукции и 
получил лучшие результаты, чем развлекательные знаменитости. Спорт 
транслируется по всему миру, и существуют различные виды спорта. Языки 
не являются препятствием в спорте.
В прошлой жизни Фэн Юя НБА была
 очень популярна в Китае и во всем мире. Некоторые утверждают, что в НБА
 играют лучшие баскетболисты в мире.
В прошлой жизни Фэн Юй ходили
 слухи о Хьюстон Рокетс. Богатство босса "Рокетс" сильно возросло после 
того, как команда подписала Яо Мина. Он заработал много денег на прямых 
трансляциях и рекламе.
Хьюстон Рокетс" проводили свои домашние 
матчи в Тойота-центре, и это повысило узнаваемость бренда Toyota во всем
 мире. В свое время Toyota занимала наибольшую долю рынка в Китае, и ее 
продажи в США также значительно выросли.
Фэн Юй размышляет, не 
переименовать ли крытую арену в Лос-Анджелесе в Центр ветра и дождя. Это
 будет долгосрочной рекламой для его компании.
На крытой арене 
проводятся не только матчи НБА. Там также проводятся концерты и другие 
спортивные мероприятия, что вызывает большой резонанс в СМИ. Поскольку 
телеканалы транслируют матчи, бренд также будет передаваться 
телезрителям.
Фэн Юй хочет сделать свой бренд "Ветер и дождь" самым известным в мире. Назвать популярную крытую арену - хороший выбор.
Фэн
 Юй узнал, что в Лос-Анджелесе строится новая современная крытая арена. 
Стоимость строительства составляет почти 375 миллионов долларов США, а 
строительство длится более 18 месяцев.
Эта новая арена станет 
новым домом для "Лейкерс" и "Ветер и дождь" (Клипперс). Это также 
единственная арена в США, на которой будут выступать две команды НБА. 
Конечно, арена будет обслуживать и другие виды спорта и принимать другие
 коммерческие мероприятия, такие как концерты и т.д.
Две компании инвестировали в эту новую арену.
LA Arena Company и Anschutz Entertainment Group создали управляющую 
компанию для управления ареной. Тем не менее, компания разделена на 
спортивную и развлекательную.
Фэн Юй хочет стать третьим акционером, поскольку ему нужны права на название арены.
Арена должна была называться STAPLES Center, поскольку спонсором арены была компания Staples Inc.
Фэн Юй считает это название нелепым. Почему арена названа в честь вокзала? Это слишком странно.
Ральф
 предложил Фэн Юю связаться со Staples Inc. и купить у них права на 
название, прежде чем говорить с управляющей компанией арены.
Фэн 
Юй считал, что Ральф прав. Сначала он хочет получить права на название, а
 затем рекламные места на арене. В конце концов, он может использовать 
свою команду для рекламы своего бренда.
В настоящее время Stables 
Inc. все еще не вошла в список 500 крупнейших компаний Fortune. Тем не 
менее, они являются ведущими поставщиками и продавцами канцелярских 
товаров в Северной Америке. У них много магазинов и каналов сбыта. Если 
нет, то они также не будут спонсировать арену на правах названия.
Фэн
 Юй считал, что он может уговорить Stables Inc. отдать ему права на 
название арены бесплатно и в то же время заработать на них. ......
"Это
 мой босс, господин Фэн Юй. Он является акционером Microsoft и занимает 
там пост директора. Его фамилия Фенг. Босс, мистер Карлос Смит, является
 президентом Staples Inc.
Фэн Юй улыбнулся и пожал руку Смиту. 
"Приятно познакомиться с вами, мистер Смит. Я впечатлен компанией 
Staples Inc. Многие канцелярские принадлежности в Microsoft - от вашей 
компании".
"Hahaha.... Мистер Фенг, Microsoft более впечатляет. 
Конечно, вы более примечательны. Я думал, что это старая фотография, и 
не ожидал, что вы так молоды".
Когда Смит узнал, что Ральф - 
помощник Фэн Юя, он был удивлен. Он не знал, почему Фэн Юй ищет его, но 
решил, что это связано с бизнесом. Для Staples Inc. будет хорошо, если 
он сможет вести дела с Фэн Юем.
В последние годы развитие Staples Inc. замедлилось, и ей необходимо открыть новый рынок.
Им пришлось выбрать либо Европу, либо Азию, поскольку у них нет возможностей для одновременного освоения обоих рынков.
Если
 Stables Inc. сможет сотрудничать с главным миллиардером Азии, им будет 
легче выйти на азиатские рынки. Даже если они смогут выйти только на 
китайский рынок, компания получит высокую прибыль.
"Смит, ваша компания собирается выйти на азиатские рынки?" со смехом спросил Фэн Юй.
Смит был удивлен. Этот молодой магнат собирается сотрудничать со Staples Inc!
"Конечно. У нас есть планы по выходу на рынки Азии, особенно на китайский рынок. Могу я узнать, почему господин Фенг спрашивает?
Фэн
 Юй посмотрел на Ральфа, и Ральф объяснил. "Мой босс думает 
инвестировать в канцелярские и офисные принадлежности. Staples Inc. 
будет хорошим партнером".
"Конечно. Staples Inc. является 
крупнейшим поставщиком и дистрибьютором канцелярских товаров в Северной 
Америке. У нас много магазинов и каналов распространения. Господин Фэн, 
вы думаете о партнерстве со Staples Inc. для создания новой компании в 
Азии?".
"Совершенно верно. Мой босс также является крупнейшим 
розничным продавцом в Китае и одним из крупнейших в Азии. Мы также 
работаем со многими ритейлерами. Если Staples Inc. захочет стать нашим 
партнером, Staples сможет открыть азиатские рынки за короткое время".
Фэн
 Юй не считает, что Staples добьется успеха, если выйдет на китайский 
рынок сейчас. Staples Inc. может так хорошо работать в Северной Америке,
 потому что у них много розничных магазинов, и они работали со многими 
сетями супермаркетов. Кроме того, в последние годы экономика Северной 
Америки развивается хорошо, и там размещается много новых компаний. 
Спрос на канцелярские товары высок".
Хотя в Китае стало больше 
компаний, сейчас китайские компании не придирчивы к своим канцелярским 
принадлежностям. Большинство китайских компаний сосредоточены на 
экономии средств и будут использовать канцелярские принадлежности с 
небольших местных фабрик.
Но если местные канцелярские товары 
смогут объединиться под одним брендом и получить эксклюзивные права на 
распространение, это будет выгодно.
"В каком сотрудничестве заинтересован господин Фенг?
мы занимаемся канцелярскими товарами и работаем в этой отрасли уже более десяти лет". Смит ответил.
"Мы
 можем создать совместное предприятие и владеть 50% акций каждый, а я 
буду владеть брендом. Вы все будете управлять компанией, а я обеспечу 
лучшие каналы сбыта".
"Господин Фенг, я думаю, что мы должны 
использовать Staples Inc. в качестве бренда. В конце концов, мы уже 
состоявшийся бренд, и мы хотим быть крупным акционером. По крайней мере,
 51% акций".
Фэн Юй специально сделал озадаченный вид. "Будет трудно сотрудничать с вашей просьбой".
......
Примечания
 переводчика: Я не уверен, кто такой Карлос Смит, так как этого имени 
нет в руководстве Staples Inc. в 1997 году. Это должно быть вымышленное 
имя.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй не намерен вступать в совместное предприятие со Staples Inc. и
 не заинтересован в продажах канцелярских товаров. Это может быть 
выгодно, но прибыль не будет высокой. Когда его торговая 
онлайн-платформа заработает, больше всего пострадают канцелярские 
магазины.
Фэн Юй лишь забрасывает приманку. Когда Смит заинтересуется, он назовет свои условия и купит права на название.
Ральф
 притворился рассерженным. "Смит, обрати внимание на то, с кем ты 
собираешься работать. Возможно, дела вашей компании идут хорошо, но для 
моего босса это не стоит упоминания. Я не груб, но если мой Босс 
захочет, он может остановить выход вашей компании на китайский рынок и 
даже на остальные азиатские рынки и рынки Восточной Европы!"
"Господин
 Ральф, бренд нашей компании, хорошо зарекомендовал себя и хорошо 
известен. Мы можем заработать деньги, если будем работать вместе".
Смит
 встревожен. Он упомянул о том, как хорошо его компания работает на 
североамериканском рынке. Но его компания не зарабатывает много денег в 
странах Южной Америки. Некоторые страны Южной Америки беднее, чем страны
 Азии.
Если компания потеряет рынки Азии и Восточной Европы, она 
сможет сосредоточиться только на Северной Америке и Западной Европе. Это
 ограничит рост Staples Inc., а в Западной Европе много конкурентов.
Цель Staples Inc. - войти в Fortune Top 500, и им будет трудно, если у них будет только два рынка.
"Ваша
 компания хорошо известна? Перестаньте шутить. Она может быть хорошо 
известна в Северной Америке, но смеете ли вы утверждать, что она хорошо 
известна в Азии? Осмелюсь предположить, что большинство людей не слышали
 о вашей компании в Азии. Все будет начинаться с нуля, и вы думаете, что
 мой босс передаст вам права на бренд и управление и просто вложит 
деньги? А что будет, если возникнут убытки? Однако, это не невозможно. 
Вы можете позволить нам инвестировать в Staples Inc.".
"Это... мы готовимся к листингу и в настоящее время не принимаем инвестиции". Staples Inc.
пытается привлечь средства с фондового рынка для реализации своих 
планов по расширению на зарубежные рынки. Это увеличит стоимость 
компании и при этом не снизит власть акционеров. Если компания разрешит 
инвестиции, посторонний человек может стать основным акционером.
Фэн
 Юй скрестил ноги и сказал. "Смит, я вижу, что у вас нет намерения 
сотрудничать с нами. Тогда не берите в голову. Я могу не заниматься 
бизнесом канцелярских товаров".
"Босс, мы можем создать свою 
собственную компанию. С вашими средствами и связями в Китае, Восточной 
Европе и Азии мы сможем создать свою компанию в течение трех лет". 
сказал Ральф.
Смит в панике. Мало того, что сделка о 
сотрудничестве сорвалась, он косвенно создал грозного конкурента для 
компании! Он также является акционером Staples Inc. Если компания 
понесет убытки, значит, и он понесет убытки.
"Хорошо. Поскольку 
сделка расторгнута, свяжитесь с LA Arena Company и расскажите о нашем 
намерении инвестировать в новую арену". сказал Фэн Юй.
Смит 
подслушал. LA Arena Company и новая арена? Разве это не "Стейплс Арена"?
 Арена, где его компания имеет права на название? Мистер Фенг собирается
 инвестировать в эту арену?! Я могу помочь!
"Мистер Фенг, вы собираетесь инвестировать в Staples Arena?"
"Я думаю, что это именно это название, верно?" Фэн Юй посмотрел на Ральфа.
Ральф кивнул. "Да. Staples звучит как степлер и легко запоминается. Что случилось?"
"У
 нашей компании есть права на название этой арены, и я хорошо знаю 
владельцев. Если вы все собираетесь инвестировать, я могу 
порекомендовать вас им". сказал Смит.
"У вашей компании есть права
 на название? Неудивительно, что она называется Staples. Это название 
некрасивое. Вы все собираетесь продать права на название?" небрежно 
спросил Фэн Юй.
Права на название - это всего лишь форма 
долгосрочной рекламы, а реклама - это увеличение прибыли. Если есть 
лучший способ получить большую прибыль, они не против продать права на 
имя.
"Господин Фэн, вы хотите купить права на название этой арены? У нас нет намерения продавать ее".
Фэн Юй притворился нетерпеливым.
"Что значит, у вас нет намерений? Просто продайте его мне, а я помогу 
вам распространять продукцию вашей компании в Китае. Вас устраивает 
такое условие?"
"Это... Мистер Фенг, вы можете гарантировать продажи нашей продукции?"
"Смит,
 ты шутишь? Кто может гарантировать продажи вашей продукции? Если вы все
 будете поставлять некачественную продукцию, вы думаете, что потребители
 будут покупать?" перебил Ральф.
"Хм... Могу ли я это рассмотреть? Мне нужно обсудить это с остальными акционерами".
"Ты
 такой хлопотливый. Ответь мне как можно скорее. Если это займет слишком
 много времени, забудь об этом. Я слышал, что в Хьюстоне планируется 
построить новую крытую арену".
После ухода Смита, Фэн Юй спросил Ральфа. "Как ты думаешь, они согласятся? Если они согласятся, то каковы их условия?".
"Они
 согласятся. Они используют права на название в обмен на билет для 
выхода на китайский рынок, и они могут использовать китайский рынок как 
ступеньку для выхода в остальную Азию. Более того, ваш статус им очень 
поможет".
Фэн Юй заметил, что титул второго в мире миллиардера очень полезен.
По крайней мере, больше людей знают, кто такой Фэн Юй, а его титул может воодушевить другую сторону во время переговоров.
"Они
 могут выдвинуть условия, например, попросить нас гарантировать 
распространение их продукции в Китае или помочь им открыть свои 
розничные магазины. Я думаю, что эти условия не являются для вас 
проблемой, и вы даже сможете заработать немного денег".
Фэн Юй кивнул. "Верно. Это будет беспроигрышная ситуация для нас".
Фэн
 Юй может просто позволить им арендовать помещение и открыть розничные 
магазины в гипермаркетах Тай Хуа. Они могут открыть более 100 магазинов,
 если смогут себе это позволить.
......
На третий день после
 обеда Ральфу позвонили из Smith и сказали, что их компания решила 
продать права на имя Фэн Юй в обмен на поддержку Фэн Юй в Китае. Они 
пришлют своего представителя для обсуждения деталей.
Фэн Юй улыбнулся, когда Ральф рассказал ему об этом. Он успешно получил права на название.
В
 будущем эта крытая арена в Лос-Анджелесе будет называться Wind and Rain
 Center. Каждый, кто туда придет, заметит это, и бренд Wind and Rain 
закрепится в Лос-Анджелесе, как Wind and Rain Empire State Building в 
Нью-Йорке!
Ральф займется остальными переговорами, а Фэн Юй взял с
 собой в Сан-Франциско двух человек. Эти два гения должны были 
разработать поисковую систему.

    
  





  


  

    
      Стэнфордский университет расположен в районе Сан-Франциско, недалеко 
от Силиконовой долины. Это один из десяти лучших университетов мира, его
 окончили многие лауреаты Нобелевской премии и успешные бизнесмены.
Среди
 элиты этого университета - основатели HP, Yahoo, Nike, Logitech, 
Firefox, Cisco Systems, eBay и т.д., а также многие топ-менеджеры MNC.
Сегодня
 Фэн Юй приехал в Сан-Франциско, чтобы встретиться с двумя гениями 
программного обеспечения, которыми он восхищался в своей прошлой жизни.
Ларри Пейдж и Сергей Брин. В прошлой жизни Фэн Юя эти два гения основали крупнейшую в мире поисковую систему Google.
Ларри
 Пейдж до сих пор не осознал ценность своей поисковой системы и обсуждал
 с Сергеем продать эту технологию компании Yahoo за 1 миллион долларов 
США. В конце концов, основатель Yahoo - их одноклассник.
Однако 
Сергей все еще колеблется, так как считает, что это возможность основать
 свою собственную компанию. Хотя сейчас у Ларри и Сергея нет даже 10 000
 долларов США, они могут поискать инвесторов.
Фэн Юй попросил 
своих людей раздать листовки в Стэнфордском университете, указав, что он
 готов рассмотреть возможность инвестирования в любую компанию при 
условии, что его убедят.
Когда Сергей узнал об этом, он убедил 
Ларри отказаться от идеи продать эту технологию и позвонил по номеру, 
указанному на листовке.
Фэн Юй давно просил Ральфа записать эти 
два имени. Когда он узнал, что звонил Сергей, он попросил Ральфа 
передать Сергею, что он зайдет посмотреть на их технологию. Если его 
заинтересует, он инвестирует или выкупит их технологию.
Сегодня 
Ларри и Сергей встретятся с Фэн Юем в ресторане недалеко от их школы. 
Они очень волнуются, поскольку им предстоит встреча с одним из 
крупнейших мировых магнатов, и боятся, что Фэн Юй не заинтересуется их 
поисковой системой.
Фэн Юй прибыл в ресторан в сопровождении 
восьми телохранителей и привлек всеобщее внимание. Всем стало любопытно.
 Кто этот человек? Почему он окружен телохранителями? Неужели он 
суперзвезда? Он выглядит как азиат.
Может ли он стать следующим Брюсом Ли?
Фэн
 Юй согласился на интервью, но не позволил опубликовать свои фотографии.
 Хотя некоторые газеты и раньше публиковали фотографии Фэн Юя, мало кто 
обратил на это внимание. Поэтому большинство людей до сих пор не знают, 
как выглядит Фэн Юй.
В углу ресторана двое молодых людей с 
грязными волосами и кустистой бородой запаниковали, увидев стоящих перед
 ними высоких и крупных телохранителей.
"Ларри Пейдж и Сергей Брин?" спросил Фэн Юй.
"Да. А вы?"
Телохранитель
 выдвинул стул для Фэн Юя. "Я Фенг, и, возможно, я тот человек, который 
будет инвестировать в ваши исследования. Шшш... не будьте слишком 
взволнованы".
Фэн Юй посмотрел на двух гениев перед ним. Они 
выглядели совсем не так, как он себе представлял. У них длинные вьющиеся
 волосы и борода. Хотя они одеты в костюмы, они все равно выглядят 
неряшливо!
Неважно. Фэн Юю нужны только их мозги и технологии, а внешность не имеет значения.
Когда два молодых человека встретили Фэн Юя, они были взволнованы и хотели встать, но Фэн Юй остановил их.
"Господин
 Фэн, наша технология - это тип поисковой системы, использующей 
разработанный нами алгоритм. Она будет ранжировать и дифференцировать 
веб-страницы..." Ларри Пейдж начал возбужденно объяснять свою 
технологию.
Честно говоря, Фэн Юй понятия не имел, о чем говорит 
Ларри Пейдж. Это было слишком технично, но Фэн Юю не нужно понимать 
технологию, лежащую в основе поисковой системы, ведь он здесь для того, 
чтобы инвестировать.
"Подождите минутку. Ларри, Сергей, я не 
ученый и не инженер. Я не понимаю, о чем вы все говорите". Фэн Юй 
пришлось прервать Ларри, так как он боялся, что Ларри и Сергей будут 
продолжать в течение следующего часа.
Ларри и Сергей смутились и начали паниковать. Значит ли это, что Фэн Юй не собирается инвестировать в их поисковую систему?
Ларри
 все еще был в порядке, поскольку у него было намерение продать эту 
технологию. Если Фэн Юй не собирается инвестировать в них, он продаст 
эту технологию Yahoo.
Но Сергей больше заинтересован в том, чтобы усовершенствовать их поисковую систему и начать свой собственный бизнес.
"Господин
 Фенг, наша поисковая система имеет потенциал и может позволить 
пользователям находить нужные им сайты. Она удобна и может значительно 
увеличить количество посетителей сайтов..."
Фэн Юй махнул рукой. 
"Ларри, перестань паниковать. Хотя я не понимаю механики этой 
технологии, эти инвестиции для меня ничто. Я лишь хочу знать, какие у 
вас планы. Вы все собираетесь продать эту технологию, или вы хотите, 
чтобы я инвестировал? Можете ли вы все усовершенствовать эту 
технологию?"
Ларри хочет завершить свое обучение и надеется продать эту технологию, а Сергей надеется, что кто-то вложит деньги.
Ларри
 спросил. "Господин Фенг, сколько вы предлагаете, если мы собираемся ее 
продать? Если вы собираетесь инвестировать, как мы будем делить 
прибыль?".
"Я предложу 1 миллион долларов США, чтобы купить эту 
поисковую систему. Я думаю, что я единственный человек, который 
предложит такую цену".
Фэн Юй еще не закончил, а Ларри уже хотел 
согласиться. 1 миллион долларов... если он поделится с Сергеем, оба 
будут богаты и смогут закончить учебу, прежде чем создать компанию в 
будущем.
Но Ларри знает, что Сергей больше заинтересован в создании бизнеса сейчас и с нетерпением ждет предложения об инвестициях.
"Если
 это инвестиции, то я вложу 10 миллионов долларов в создание компании и 
дам каждому из вас по 5% акций. Вы все возглавите команду разработчиков,
 чтобы усовершенствовать эту поисковую систему, и если потребуются 
дополнительные средства, я решу этот вопрос. Если вы все сможете 
показать мне перспективность этой поисковой системы, я увеличу свои 
инвестиции на 100 миллионов долларов США, не размывая ваши доли. Однако 
любая связанная с этим технология, разработанная в будущем, будет 
принадлежать компании!"
У Ларри отпала челюсть. Даже идиот знает, 
какое предложение выбрать. Хотя им пришлось приложить больше усилий, они
 получат по 500 000 долларов США в виде акций компании.
Что еще более важно, Фэн Юй предоставит средства и не будет размывать их доли.
Это означает, что если они смогут добиться результатов, которые удовлетворят Фэн Юя, стоимость их акций возрастет в десять раз!
Что
 касается условия "любая связанная технология, разработанная в будущем, 
будет принадлежать компании", то это не проблема. В конце концов, они 
также являются акционерами компании.
На этот раз, прежде чем Ларри успел ответить, Сергей крикнул. "Мы выберем второе предложение!"
Фэн
 Юй знал, что любой здравомыслящий человек выберет второе предложение. 
Таких гениев, как они, трудно набрать, а 10% акций того стоят.
"Хорошо.
 Вот контракт. После его подписания вы двое станете основателями Google 
Inc. Google происходит от слова Googol, и это означает, что наша 
поисковая система ищет в огромных данных. Я верю, что вместе мы создадим
 невероятную компанию!".

    
  





  


  

    
      "Почему вы купили особняк в Лос-Анджелесе? Вы купили его из-за какой-то здешней знаменитости?" спросил Кириленко.
Фэн
 Юй закатил глаза. Ты думаешь, что все такие же, как ты? Фэн Юй не 
интересуется этими женщинами. Многие люди мечтают быть вместе с этими 
знаменитостями, но только не Фэн Юй.
"У меня здесь есть кое-какие 
инвестиции, и мне нужно где-то остановиться. Но здесь трудно нанять 
помощников". Фэн Юю нужны люди для ухода за садом, бассейном и 
приготовления пищи. Но здешний китайский шеф-повар не соответствует 
вкусу Фэн Юя. Их блюда похожи на ресторанную еду.
Поскольку это дом, Фэн Юй предпочитает есть домашнюю еду.
"Если
 вы недовольны, просто смените персонал. Вы также можете потратить 
немного денег, чтобы пригласить людей из Китая. У меня в доме все 
помощники из Москвы".
Глаза Фэн Юя засияли. Почему я не подумал об этом?
"О,
 ты все еще не сказал мне, во что ты инвестируешь в Лос-Анджелесе. В 
кино?" Голливуд находится в Лос-Анджелесе, и первая догадка Кириленко - 
кино или бизнес, связанный с кино.
"Инвестировать в кино? Я мог бы
 подумать об этом в будущем, но не сейчас. Я купил баскетбольную 
команду". Фэн Юй тоже думал о том, чтобы в будущем инвестировать в кино,
 например, в фильмы Кэмерона, поскольку его фильмы стоят того, чтобы в 
них инвестировать.
Но следующий блокбастер Кэмерона должен быть в 2005 году. Сейчас технологии не настолько развиты, чтобы снять такой фильм.
"Ты купил LA Lakers?!" Кириленко вскочил.
Фэн Юй забыл, что Кириленко тоже любит смотреть баскетбол.
"Э... Я купил "Лос-Анджелес Клипперс".
"Клипперс? Разве есть такая команда в НБА?" озадаченно спросил Кириленко.
Фэн
 Юй: "......" Черт! Неужели "Клипперс" такая неизвестная команда? Пол 
Аллен должен смеяться до упаду, когда узнает, что я договорился со 
Стерлингом".
"Да. Эта команда базируется в Лос-Анджелесе, как 
Lakers, и я собираюсь изменить название этой команды на LA Wind and 
Rain. В будущем она заменит "Лейкерс" как самая популярная баскетбольная
 команда в Лос-Анджелесе!".
Кириленко моргнул. "После покупки баскетбольной команды мы можем изменить ее название?! Хахаха.
Я также хочу купить команду и назвать ее "Команда Кириленко!".
Фэн
 Юй чуть не бросил в Кириленко чашку с чаем, которую держал в руках. Я 
пытаюсь продвигать свой бренд, а ты хочешь купить команду НБА, чтобы 
рекламировать себя?! Если ты не выкупишь НБА, то ассоциация никогда не 
согласится на такое название".
"Брат Ки, команда, которую я купил,
 не имеет никаких результатов в прошлом, и поэтому я могу легко изменить
 название. Это делается для продвижения моего бренда и имеет 
коммерческую ценность. Я не думаю, что можно назвать какую-либо команду 
своим именем".
Кириленко ответил разочарованным взглядом. "Это 
невозможно сделать? Тогда я тоже куплю команду. Да. Я куплю команду из 
большого города. Что вы думаете о "Нью-Йорк Никс"? Как вы думаете, 
владелец Chicago Bulls готов продать свою команду?".
Фэн Юй видел, что Кириленко был так серьезен. "Вы это серьезно?"
"Конечно! Я привезу наших русских игроков и буду доминировать в их баскетбольных лигах!" гордо сказал Кириленко.
Фэн
 Юй: "......" Черт! О чем Кириленко думал каждый день? Баскетбол бывшего
 Советского Союза силен, и теперь Россия унаследовала их наследие.
Но
 то, что сказал Кириленко, еще возможно. Фэн Юй может привезти игроков 
из Китая в США для тренировок и дать им возможность испытать себя в 
условиях жесткой конкуренции. Это повысит их мастерство и может 
пригодиться в будущем.
Брат Ки - гений!
"Забудьте о "Быках".
 Я слышал, что Джордан скоро уйдет на пенсию, и "Быки" больше не станут 
чемпионами. Нью-Йорк Никс - хорошая команда, у них хорошие игроки. У них
 много фанатов, и они из процветающего города. Но в прошлом году 
американская компания только что купила большинство акций команды, и они
 не должны продавать команду."
"Они не будут продавать акции? Я 
помню, что рядом с Нью-Йорком есть еще одна команда, и она находится 
через реку. Кажется, она называется "Нетс" или что-то в этом роде. Что 
ты думаешь об этой команде? Я куплю ее и перевезу их в район Нью-Йорка 
Бруклин".
У Фэн Юя отпала челюсть.
В своей прошлой жизни 
"Нетс" были куплены русским магнатом и переехали в Бруклин. Это событие 
было перенесено на столько лет вперед?
"Но вам нужна крытая арена, если вы переводите команду в Бруклин".
"Цок...
 тогда команда останется там, где она есть, пока я не построю новую 
крытую арену. Моя команда станет чемпионом Восточного дивизиона, а ваша -
 Западного, и мы увидим, чья команда лучше в финале!". возбужденно 
сказал Кириленко.
"А?! Ладно..."
"О, ты купил эту команду для продвижения бренда "Ветер и дождь"?" с любопытством спросил Кириленко.
"Это
 из-за пари с Полом Алленом. Хотя мы не должны говорить, на что мы 
поспорили, но если я выиграю его, он не сможет быть высокомерным передо 
мной в будущем!".
На этот раз хмурится Кириленко. "Вы купили команду из-за пари, а не потому, что любите баскетбол?"
Тон Кириленко звучит так, будто он очень разочарован.
"Я
 люблю баскетбол, и никаких конфликтов нет. Аллен также владеет 
бейсбольной командой, футбольной командой и т.д. Не обращайте внимания 
на детали".
Да. Главная причина в том, что Фэн Юй не смотрит 
бейсбол и футбол, а влияние этих двух видов спорта не так велико, как 
баскетбола во всем мире.
"Хорошо. Я позволю своим людям пойти и 
купить эту команду. А... вчера вы сказали, что находитесь в 
Сан-Франциско. Есть ли там хорошие инвестиции?"
Фэн Юй улыбнулся и
 покачал головой. Кириленко, похоже, отчаянно пытается заработать 
деньги. Вы уже сейчас являетесь главным миллиардером в России!
"Да.
 Я немного вложился. Первоначальные инвестиции составляют всего 10 
миллионов долларов США, и, по моим расчетам, в следующем году я увеличу 
свои инвестиции. Общая сумма инвестиций должна составить около 100 
миллионов долларов США. Это поисковая система в Интернете. Это означает,
 что когда вы вводите ключевое слово, он покажет вам связанные с ним 
веб-сайты и облегчит вам поиск нужных вещей в Интернете". Фэн Юй кратко 
объяснил, и у него не было намерения просить Кириленко присоединиться к 
бизнесу.
Кириленко услышал, что инвестируемая сумма так мала, и не стал проситься на участие.
"Эта штука, о которой вы говорите... она может приносить деньги?".
"Да. В будущем мы сможем использовать рекламу в Интернете, чтобы зарабатывать деньги".
"О... Тогда я создам такую в России. Как эта штука называется? Поисковая система Интернета?"
Фэн
 Юй почти выругался. Черт! Почему Кириленко продолжает думать о создании
 имитаций в России? Но Россия - одна из четырех стран в мире, владеющих 
основными технологиями поисковых систем. Другие три страны - это США, 
Китай и Южная Корея.
Это тоже может быть хорошо, и у них будет шанс сотрудничать в будущем.

    
  





  


  

    
      "О, как поживает тот сайт, eBay, в который вы вложили деньги?" спросил Фэн Юй.
Фэн
 Юй был немного расстроен при упоминании об этом. Он попросил Кириленко 
инвестировать в компании, связанные с интернетом, и Кириленко 
инвестировал в группу компаний, и eBay - одна из них.
Фэн Юй забыл
 об этой компании, а когда вспомнил, оказалось, что компания не 
нуждается в инвестициях. Даже Кириленко выкупил большую часть имеющихся 
акций, включая мелких акционеров. Сейчас он является вторым по величине 
акционером eBay, а остальные акционеры - это управленческий персонал 
компании.
К счастью, Фэн Юй знает, что дела у Amazon тоже пойдут 
хорошо. eBay - это торговый сайт, на котором компании и люди продают 
свои товары, а Amazon отличается от них. В предыдущей жизни Фэн Юя дела у
 eBay шли хорошо, пока не появилась Alibaba. Операционную модель eBay 
можно легко скопировать, и в настоящее время она является крупнейшей 
платформой в Северной Америке.
"eBay? Дела идут хорошо, но они 
только что сменили генерального директора, и генеральный директор - 
женщина! Я не знаю, о чем думает этот Пьер. Что может сделать женщина?" 
ворчал Кириленко.
Фэн Юй задумался. Если бы не эта женщина, eBay 
мог бы не добиться успеха. В его прошлой жизни эта женщина была 
талантливой и занимала пост генерального директора нескольких компаний 
из списка Fortune 500. После eBay она перейдет в HP в качестве 
генерального директора.
Некоторые люди даже говорили, что без нее 
eBay не будет существовать и, возможно, будет поглощена какими-то 
другими компаниями или даже обанкротится.
"Если я буду на вашем 
месте, я доверюсь ей. Она очень способный человек. Это также хорошо, 
поскольку вы можете оставить все на нее. Я советую вам не продавать 
акции eBay, и через восемь-десять лет ваши акции будут стоить гораздо 
больше, чем вы можете себе представить". Фэн Юй напомнил Кириленко.
Фэн Юй боится, что Кириленко послушает других и продаст свои акции.
"Я знаю, и я не буду продавать эти акции.
Вы сказали мне продать технологические акции компании, котирующейся на 
бирже до 2000 года, и придержать акции компаний, которые будут 
котироваться после 2000 года. У меня нет недостатка в деньгах, поэтому я
 буду их придерживать". ответил Кириленко.
А? Похоже, я слишком беспокоюсь о нем.
"А
 как же твоя "Амазонка"? Разве не ты просил меня создать сайт типа 
Amazon? Я посмотрел на этот сайт, и похоже, что Amazon совсем не 
зарабатывает денег". Кириленко озадачен. У того сайта нет высоких 
посетителей и транзакций, и это всего лишь сайт по продаже книг.
"Вы определились с расположением супермаркетов?" взволнованно спросил Фэн Юй.
"Пока нет. Но мы можем сначала заняться сайтом. Все, что нам нужно, это офис и несколько технических специалистов".
"У
 Amazon не хватало средств, и она подумывала о том, чтобы выйти на биржу
 для привлечения средств. Но я отказался. К счастью, я выиграл, и Amazon
 будет медленно расти в соответствии с моими планами, а разнообразие их 
продукции увеличивается. Не так давно Amazon приобрела Internet Movie 
Database и в настоящее время ведет переговоры о приобретении еще 
нескольких компаний. Эти компании - социальные сети, базы данных и 
поисковые системы".
Фэн Юй предоставит средства, если Amazon в них
 нуждается, и у него нет необходимости выходить на биржу. Однако он не 
хочет, чтобы основной персонал Amazon уходил, и ему удалось убедить 
остальных акционеров разделить акции на два типа. Новые инвестиции не 
получат акций с правом голоса, и это похоже на привлечение средств от 
публичного листинга.
Все это приведет к тому, что Amazon будет 
развиваться примерно теми же темпами, что и предыдущая жизнь Фэн Юя, и 
Фэн Юй не вмешивался и не давал никаких предложений. В настоящее время 
интернет-покупки все еще находятся на начальной стадии развития, и Фэн 
Юй не может сейчас использовать то, что он знает об электронной 
коммерции из своей предыдущей жизни, так как нет достаточного количества
 покупателей.
ПК и Интернет еще не стали популярными, и как сайт электронной коммерции может стать популярным?
"Вы не попадете в листинг, и разве можно позволить этой компании так терять деньги?
" Кириленко не понимает, о чем думает Фэн Юй.
"После
 2000 года Amazon начнет зарабатывать много денег, и прибыль будет 
расти. Я попросил вас изучить этот тип операционной модели, чтобы 
позволить вам сначала вырастить клиентскую базу. Когда ваша клиентская 
база достигнет определенного масштаба, вы начнете зарабатывать деньги. 
Это то же самое, что и физические розничные магазины". объяснил Фэн Юй.
"Правда?
 Это значит, что наши интернет-магазины будут терять деньги в течение 
нескольких лет?" Кириленко был недоволен. Если это предприятие будет 
терять деньги в течение первых нескольких лет, то срок будет слишком 
долгим, чтобы вернуть его капитал.
"Около двух-трех лет. Но я 
обещаю, что через пять лет ваша доходность будет больше в десять раз. 
Возможно, она будет даже выше!" По прогнозам, Amazon будет терять деньги
 в течение первых пяти лет. Тем не менее, сайт Кириленко может учиться 
на ошибках Amazon и будет развиваться гораздо быстрее. Получить прибыль 
раньше - это не невозможно!
А? Доходность такая высокая? Кириленко тут же приободрился.
"Наш
 супермаркет по импорту зарегистрирован, и мы проводим разведку мест. По
 моим расчетам, он начнет работу во второй половине этого года".
"Хорошо.
 Вы должны обратить внимание на размещение и категоризацию товаров на 
полках. Все это может привлечь покупателей, и мы должны ухватиться за 
каждого клиента, который зайдет в наш супермаркет". сказал Фэн Юй.
"Не волнуйтесь. Я нанял профессионалов для планировки, и наши супермаркеты будут намного лучше, чем ваши супермаркеты Тай Хуа".
Фэн
 Юй рассмеялся и покачал головой. Кириленко слишком конкурентоспособен, 
но он все равно уверен в том, что он справится с супермаркетами. В конце
 концов, Кириленко уже давно занимается розничными продажами, и у него 
будет много людей, которые хорошо в этом разбираются. Фэн Юй даже 
почувствовал, что его напоминания излишни.
"Хорошо. Я попрошу своих людей перевести первую инвестицию на ваш счет завтра".
"Нет
 никакой спешки. Просто переведите их до конца месяца. Вы говорили, что 
Сорос будет атаковать Россию и Рублев. Почему он так молчит в последнее 
время?" с любопытством спросил Кириленко.
"Это потому, что Рублес -
 последнее средство Сороса, или он планирует снова атаковать Гонконг. 
После нападения на Гонконг он, несомненно, нападет на Россию. Из того, 
что я знаю, он должен сейчас разрабатывать планы нападения на Японию. 
Как только он начнет атаковать Японию, мы спокойно выйдем на японский 
рынок и получим, по крайней мере, 20% прибыли".
Люди Фэн Юя 
внимательно следили за Соросом. Сорос снова напал на Индонезию и 
заставил индонезийское правительство понести огромные убытки. На этот 
раз в дело вмешался МВФ, а остальные страны Юго-Восточной Азии не стали 
вмешиваться.
Сорос стал самым ненавистным человеком в 
Юго-Восточной Азии, в то время как Фэн Юй и его союзники заработали на 
этом большую сумму денег и не подверглись поруганию.
Фэн Юй твердо
 намерен участвовать в нападениях на Японию. Он хочет нанести более 
сокрушительный удар по японской экономике и замедлить ее экономическое 
восстановление.
Конечно, Фэн Юй хочет одновременно заработать 
деньги. Даже если прибыль составит всего 20%, отдача будет большой, так 
как сумма, используемая Фэн Юем, значительна.
Фэн Юй и Кириленко болтали, когда зазвонил спутниковый телефон Фэн Юя.
"Алло? Что? Хорошо. Приготовься. Пора входить!"
Кириленко с любопытством смотрит на Фэн Юя. "Что такое?"
Фэн Юй поворачивается к Кириленко. "Иена начинает падать!"

    
  





  


  

    
      Сорос не должен был добиться успеха из-за экономической мощи Японии. 
Но из-за финансового кризиса в Юго-Восточной Азии Япония пострадала.
Банковская
 индустрия Японии очень развита, и она использовала избыток валюты для 
инвестиций в финансовую отрасль и недвижимость Юго-Восточной Азии. 
Финансы и недвижимость многих стран Юго-Восточной Азии стали их основной
 отраслью благодаря Японии.
Эта инвестиционная модель когда-то привела Японию к тому, что она стала одной из ведущих экономических держав мира.
Однако
 из-за США Япония впала в рецессию, и Япония решила, что ей следует 
использовать эту инвестиционную модель в других странах. Если что-то 
случится, то пострадает именно эта страна. Вот чему Япония научилась у 
США. В то же время Япония может продолжать оставаться экономической 
сверхдержавой Азии.
Но Япония никак не ожидала, что кто-то начал 
действовать раньше них, и экономика этих стран рухнула раньше, чем они 
успели выйти из кризиса!
Японские банки имеют операции в этих странах, они инвестировали и выдавали кредиты в больших объемах.
Эти
 инвестиции помогут экономически тем странам и могут принести 
значительную прибыль. Поэтому Япония каждый год увеличивает свои 
инвестиции, и сумма вложенных средств становится все больше и больше.
В
 конце концов, в прошлом году Фэн Юй и Сорос атаковали страны 
Юго-Восточной Азии, обрушив их экономику и вызвав обесценивание их 
валют.
Эти страны понесли огромные потери, но в каждой стране, пострадавшей от кризиса, была замешана Япония.
С
 середины прошлого года в Японии начинают банкротиться банки и 
брокерские конторы. В течение нескольких месяцев количество 
обанкротившихся банков и брокерских контор увеличилось. Это связано с 
увеличением числа обанкротившихся компаний в этих странах.
Японские банки не могут вернуть свои кредиты и инвестиции, как им удается оставаться на плаву?
Японские
 банки и брокерские компании, обанкротившиеся и не вернувшие свои 
инвестиции и кредиты, принесли еще больше страданий пострадавшим 
странам.
В это время курс иены начал медленно падать. В начале 
этого года курсы йены по отношению к доллару США упали до 120:1. 
Примерно в середине прошлого года курсы обмена составляли 115:1, и это 
все еще было в пределах приемлемого диапазона.
Но сегодня курс йены неожиданно упал до 124:1. Это самое большое однодневное падение за долгое время.
Япония насторожилась и поняла, что кто-то атакует йену. Единственный возможный подозреваемый - Сорос!
Япония
 оказалась права. Сорос и его люди начали атаковать йену. Даже если они 
не будут атаковать йену, йена также обесценится из-за их плохих долгов.
Обесценивание йены вызвало панику среди инвесторов в Японии. Никто не ожидал, что Азиатский финансовый кризис затронет Японию.
Сорос
 начал распространять слухи в основных СМИ о том, что экономика Японии 
снова рухнет, и убеждал всех инвесторов быстро сбросить свои йены в 
доллары США.
Некоторые люди поверили Соросу, и после нападок Сороса курс йены начал падать.
После
 того как Фэн Юй получил эту новость от Хэ Чжаоцзи, он посмотрел на 
графики йены и японского фондового индекса. Он уверен, что за падением 
стоял Сорос!
"Старина Хэ, следуй нашему плану по снижению курса 
йены. Не забывайте хеджировать короткую позицию. Любые колебания 
приведут к огромным убыткам для нас.
Торговля фьючерсами имеет высокую доходность, но в то же время велики и потери".
"Не волнуйтесь, босс. Мы будем осторожны".
После того как Хэ Чжаоцзи положил трубку, Фу Жунци позвонил и обсудил с Фэн Юем их стратегию инвестирования в йены.
Фэн
 Юй и Фу Жунци договорились использовать низкое кредитное плечо для 
коротких позиций по йене и в то же время хеджировать свои позиции, чтобы
 предотвратить любой внезапный рост йены.
Получив высокие доходы от своих предыдущих инвестиций, Фэн Юй и Фу Жунци теперь стали осторожными в вопросах риска!
......
"Президент Норио, цены на наши акции снова упали".
"Я знаю. Хватит мне напоминать!" Норио Ога огрызнулся на своего подчиненного.
Этот
 проклятый финансовый кризис вызвал крах экономики нескольких стран 
Юго-Восточной Азии, и инвестиции Sony в этих странах, особенно их заводы
 и филиалы, понесли огромные потери.
Производство и продажи Sony 
упали. Некоторые заводы даже обанкротились, а они все еще были должны 
Sony свои депозиты и плату за материалы!
Норио Ога был расстроен, ведь даже их акции на Токийской фондовой бирже начали падать.
Конечно.
 Sony - не единственная японская компания, пострадавшая от азиатского 
финансового кризиса. Пострадали многие другие японские ТНК, и фондовый 
рынок Японии падает. Все думали, что восстановление экономики Японии 
идет хорошо, и она должна выдержать воздействие финансового кризиса.
Но
 по мере банкротства японских банков и брокерских компаний, ухудшения 
ситуации в Таиланде и многих других странах, экономика этих стран 
рухнула.
Все это образовало порочный круг, и у Японии не было возможности не пострадать.
Хотя
 многие японские ТНК и финансовые институты объединили усилия, чтобы 
попытаться стабилизировать фондовый рынок и обменный курс йены, они 
потерпели неудачу.
Ни одна японская ТНК и финансовые институты не 
осмеливаются вкладывать слишком много средств в стабилизацию фондового 
рынка и йены. Если они потерпят неудачу, их компании окажутся в худшей 
ситуации.
Больше всего пострадали те организации, которые владеют 
акциями банков. Акции японских банков резко падают, а их активы 
сокращаются. У банков более 35% безнадежных долгов, и многие из их 
непогашенных кредитов запросили продление. Сумма, которую банки могут 
вернуть, слишком мала.
Кредиты в других валютах привели к тому, 
что банки понесли еще большие потери. Японские банки не знали, что 
валюты этих стран так быстро рухнут.
В этом месяце пузырь 
недвижимости во многих из этих стран лопнул. Цены на недвижимость в 
Таиланде, Сингапуре и других пострадавших странах резко упали и больше 
не могут быть стабилизированы.
Обвал рынка недвижимости в этих странах привел к увеличению убытков в Японии.
Япония
 думала, что экономика Японии улучшится, когда эти страны будут 
развиваться, и они могут вызвать крах экономики этих стран, если резко 
выведут свои инвестиции.
Но Сорос действовал быстрее японцев, и Япония оказалась замешана в этом!
......
"Фенг,
 вы сказали, что как только йена упадет, Сорос начнет нацеливаться на 
Гонконг или Россию. Стоит ли нам начинать готовиться?" спросил 
Кириленко.
"Нет. Мы будем ждать. Когда фондовый рынок или валюта 
начнут аномально расти, это будет означать, что Сорос и его люди 
начинают атаку. В это время мы нанесем ответный удар и нанесем им 
смертельный удар!".

    
  





  


  

    
      "Босс, индекс Hang Seng аномально растет!" Хэ Чжаоцзи вызвал Фэн Юя, чтобы доложить.
"Ты
 хочешь сказать, что кто-то толкает индекс Hang Seng вверх?" Фэн Юй 
нахмурился. Неужели Сорос снова собирается атаковать Гонконг?
Фэн 
Юй согласился на интервью, чтобы все узнали, что он один из ведущих 
миллиардеров мира. Он подумал, что это может послужить предупреждением 
Соросу, чтобы он не пытался попытать счастья в Гонконге. Неужели Сорос 
все еще пытается атаковать Гонконг? Неужели он думал, что после того, 
как Фэн Юй расплатился с долгами и сделал несколько инвестиций, у него 
не осталось наличных денег?
"Должно быть, кто-то делает это 
специально. Хотя мы не можем выяснить всех владельцев этих торговых 
счетов, некоторые из них принадлежат Квантовому фонду!" ответил Хэ 
Чжаоцзи.
"Успокойтесь. Сначала проверьте профессора Ляна и 
остальных. Неважно. Я позвоню им. Приготовьтесь аннулировать наши 
будущие контракты в йенах".
Повесив трубку, Фэн Юй позвонил профессору Ляну.
"Я
 только что узнал об этом деле и обсудил его с семьей Фу. Нам всем нужно
 подготовиться, но трудно заставить другие семьи поддержать нас. У всех у
 них нет столько денег на руках". Профессор Лян чувствовал себя 
беспомощным. Он знает, что они могут выиграть у Сороса, но это будет 
нелегкая победа.
"Хорошо. Завтра я вернусь в Гонконг, и мы сможем 
обсудить это вместе. Если мы смогли выиграть у Сороса один раз, мы 
сможем выиграть и во второй раз!" На этот раз Фэн Юй не очень уверен, 
так как победа будет зависеть от поддержки международных спекулянтов.
Даже если Гонконг в конце концов выиграет, это будет узкая победа. Это будет проигрышная ситуация для Гонконга и Сороса!
Но перед профессором Ляном и остальными Фэн Юй должен держаться мужественно.
На следующий день Фэн Юй сразу после приземления отправился в компанию Фу Жунци. Фу Жунци и профессор Лян уже ждали его.
"Дядя Фу, профессор Лян, вы уже связались с остальными семьями? Готовы ли они поддержать нас?" спросил Фэн Юй.
Фу Жунци покачал головой.
"Эти семьи не дали нам подтвержденного ответа. Семья Фу помогала им 
раньше, но имущественные реформы Фу Гуанчжэна задели их интересы. 
Поэтому считается, что они вернули услугу. Кроме того, многие из них 
сейчас боятся фьючерсной торговли".
"Сколько денег мы можем собрать?"
"Моя
 сторона может собрать около 8 миллиардов долларов, а Гуанчжэн и 
остальные имеют около 200 миллионов. А вы?" У Фу Жунци нет столько 
денег.
"После того, как мы с Кириленко погасили наши кредиты и 
инвестировали часть наших денег, у нас осталось менее 13 миллиардов 
долларов США". Если Фэн Юй сейчас отменит свои контракты в йенах, они не
 получат никакой прибыли.
"Это означает, что в нашем распоряжении 
только около 20 миллиардов долларов США. Этого недостаточно, чтобы 
остановить Квантовый фонд, но у нас еще есть правительство Гонконга. 
Когда Сорос нападет на Гонконг, правительство не будет сидеть сложа руки
 и ничего не делать!" Профессор Лян теперь более уверен в себе. Он 
изучил тактику Сороса и подготовил меры по защите от него!
"Сорос 
не так уж и страшен. Племянник Фэн сейчас второй в мире миллиардер. Если
 он выступит вперед и объявит войну Соросу, я думаю, многие люди 
поддержат его". сказал Фу Жунци.
У международных спекулянтов есть 
около 70 миллиардов долларов США, и они бросятся вперед, если есть 
возможность получить прибыль. Этих людей не волнует жизнь и смерть 
других, и они сыграли важную роль в создании Азиатского финансового 
кризиса.
Эти спекулянты верят только в то, чтобы делать деньги, и 
будут использовать любые лазейки в финансовых системах, поскольку это не
 является незаконным. Без них Сорос не сможет в одиночку свалить 
правительство. Сорос может атаковать сразу несколько стран, потому что 
его поддерживают эти спекулянты!
Фэн Юй начинает подготовку. Они 
не беспокоятся о HKD, их беспокоит только то, что Сорос испортит 
фондовый рынок Гонконга и создаст проблемы в финансовой системе.
Если у банков Гонконга возникнут проблемы с кредитами, вся экономика может рухнуть.
......
"Босс, Фэн Юй вернулся в Гонконг.
Я думаю, они узнали, что мы сделали. Но это также означает, что они 
могли попасть в нашу ловушку!" гордо сказал Друкен Миллер, ведь именно 
он придумал этот план.
Спровоцировать нападение на Гонконг и удерживать там Фэн Юя и его союзников, пока они нападают на Россию.
Из-за
 вмешательства МВФ Сорос и его люди больше не могут делать деньги на 
странах Юго-Восточной Азии. Поэтому у них появилась новая цель. Россия.
В
 российской финансовой системе есть лазейки, и у Сороса теперь больше 
средств. Они твердо уверены, что смогут заработать на России много 
денег, и фонд Quantum станет самым сильным фондом в мире. Сорос также 
станет главным миллиардером в списке!
Билл Гейтс? Фэн Юй? Уоррен Баффет? Все они будут занимать места позади меня!
Другие
 люди могут испугаться титула Фэн Юя как второго миллиардера мира, но 
только не Сорос. На этот раз он может даже вызвать разлад между Фэн Юем и
 этим русским магнатом!
"Хахаха... Если они не испортят наши планы, мы одержим большую победу в России!" рассмеялся Сорос.
"Когда
 они поймут, что происходит, будет слишком поздно, и они смогут только 
наблюдать за обесцениванием рубля. Мне интересно узнать, что будет 
делать Фэн Юй. Присоединится ли он к нам, чтобы шортить рубли, или 
попытается подтолкнуть курсы вверх? Что будет делать его российский 
партнер, главный миллиардер России?".
"Если Фэн Юй умен, он 
присоединится к нам. Хотя уже немного поздно, он все еще может получить 
некоторую прибыль. Если он будет настаивать на своем, его могут выкинуть
 из списка!"
"Хмф! Фэн Юй заработал столько денег на кризисе, а 
всю вину переложил на нас. На этот раз мы преподадим ему болезненный 
урок! Если он попытается остановить нас, его активы сократятся как 
минимум на ноль!"
Четыре топ-менеджера Quantum Fund ничего не думали о Фэн Юе. Они забыли, что уже потерпели поражение от Фэн Юя!
"Распространяйте
 слухи о том, что фондовый рынок Гонконга находится на подъеме". Сорос 
улыбается. Если люди поверят слухам, фондовый рынок вырастет, и Фэн Юй 
будет больше беспокоиться о том, что это дело рук Сороса.
Сорос и 
его люди не собираются нападать на Гонконг. Их цель - Россия. Как только
 они победят Россию, они могут направить свое оружие на Гонконг.

    
  





  


  

    
      "Босс, на рынке появляются слухи о высоких дивидендах. Но эти слухи 
фальшивые, и многие люди выходят на рынок. Сегодня фондовый рынок 
продолжит расти!".
Хэ Чжаоцзи запаниковал. Откуда взялись эти идиоты? Как они могут верить этим слухам?!
Вы
 все слепо следуете за рынком, и как только кто-то подавит рынок, все 
ваши деньги окажутся в ловушке! Только Фэн Юй, Фу Жунци и Супермен Ли 
могут подавить рынок.
Если ведущие гонконгские магнаты начнут сбрасывать свои акции, гонконгские инвесторы потеряют доверие к рынку.
Фу
 Жунци и Фэн Юй обсуждали, стоит ли им сбросить часть акций, чтобы 
охладить рынок. Но многие считают, что сейчас на рынке "быки". Если все 
ведущие магнаты не начнут сбрасывать акции вместе, рынок не пострадает.
Более
 того, многие люди пытаются попытать счастья. Они знают, что кто-то 
специально подталкивает фондовый индекс вверх и собирается его обрушить.
 Но они хотят заработать немного денег, когда цены высоки, и продать 
свои акции, когда рынок рухнет.
Однако, когда рынок рухнет, не 
многие из них захотят остановить потери и продать свои акции! Многие 
люди окажутся в ловушке рынка".
Мы не можем ничего сделать, чтобы 
остановить этих людей". Раз уж они хотят умереть, как мы можем их 
остановить?" Фэн Юй покачал головой. Если он выйдет и скажет, что 
фондовый рынок рухнет, он будет плохим парнем и станет посмешищем, если 
бы Сорос не напал на Гонконг.
"Мы оставим наши деньги на счету?" 
Хэ Чжаоцзи почувствовал душевную боль. Хотя их деньги лежат в банке, 
проценты слишком низкие. Для трейдера положить деньги в банк, получая 
жалкие проценты, равносильно тому, чтобы понести убытки!
"Просто оставьте их там. Если мы вложим деньги, а Сорос внезапно нападет на Гонконг, мы можем не успеть забрать свои средства".
"Но ведь семья Фу и правительство рядом". ответил Хэ Чжаоцзи.
То, что сказал Хэ Чжаоцзи, было правильным.
Фэн Юй не должен терпеть убытки только для того, чтобы защитить 
финансовый рынок Гонконга. Этим должно заниматься правительство!
"Мы
 будем продолжать инвестировать в йены, но будьте готовы в любой момент 
расторгнуть наши контракты". Фэн Юй подумал некоторое время и сказал.
Хэ
 Чжаоцзи кивнул и вышел. Фэн Юй посмотрел в окно. Он знал, что никто не 
оценит то, что он делает, но он все равно будет это делать.
......
"Брат
 Фэн, почему ты каждый день сидишь дома и никуда не выходишь?" спросил 
Фу Гуанчжэн. Его имя впервые появилось в списке миллиардеров Азии. Это 
единственный представитель второго поколения Гонконга, попавший в этот 
список. Даже Ли Цзекай не попадает в этот список.
"Выйти? Куда? В 
Макао со всеми вами? Вы должны знать, что я не заинтересован в таких 
мероприятиях. Ты также должен контролировать себя. Хорошо, если вы 
делаете это для удовольствия, но если вы пристраститесь, все ваши деньги
 пропадут".
В Гонконге правило номер один во всех влиятельных 
семьях - не играть в азартные игры! Старшее поколение знает, что 
азартные игры в мгновение ока потеряют состояние семьи. Наркотики могут 
быть дорогими, но они принесут вред только отдельным людям.
"Я 
знаю. Игроки всегда проигрывают, когда дело касается азартных игр, а 
самый прибыльный бизнес - это казино. Но я уже говорил тебе, что Хэ 
Лаосан (Лаосан = номер 3 или третий среди братьев и сестер) планирует 
открыть плавучее казино и приглашает меня в качестве партнера. Вы 
заинтересованы?" спросил Фу Гуанчжэн.
"А? Какой Хэ Лаосан?"
"Хэ
 Лаосан из семьи Хэ в Макао. Он сын любовницы и не имеет права 
наследовать семейный бизнес. Он пытается использовать связи своей семьи,
 чтобы заполучить хайроллеров".
"Я не знаком с этой профессией. Может быть, ты можешь спросить совета у своих дядей?".
"Они
 не согласны, но не возражают. В конце концов, это предприятие укрепит 
наши отношения с семьей Хэ. Мой старший дядя довольно близок с 
господином Хэ, и раньше они вместе инвестировали в некоторые активы".
Фэн Юй затянулся сигарой. "Хорошо. Я не заинтересован.
Играть в маджонг время от времени - это прекрасно, но забудьте о том, чтобы приглашать меня в казино".
"А
 что ты думаешь, если я найму несколько моделей для работы официантками 
на борту плавучего казино? Более красивые могут быть крупье или 
эскортом. Я даже могу взять на борт группу симпатичных молодых 
знаменитостей. Они смогут привлечь много богатых людей".
"Да. Я 
также могу назвать круиз выдающимся именем, он будет отплывать раз в 
месяц и длиться две недели. Это может быть похоже на отпуск, и если вы 
хорошо прорекламируете его, он может стать круизом высокого класса. Я 
думаю, это привлечет многих людей".
Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна по-другому. То, что он сказал, может сработать. Но почему эта тактика звучала так знакомо?
"А
 что ты думаешь, если я возьму на борт несколько знаменитостей мужского 
пола, чтобы привлечь богатых женщин? Многим богатым женщинам нравятся 
знаменитости, и эти знаменитости тоже хотят быть с богатой женщиной!" 
взволнованно сказал Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй взглянул на Фу Гуанчжэна. "Ты осмелился сообщить об этом Лян Инь?"
Улыбка
 на лице Фу Гуанчжэна застыла. Он не может позволить Лян Инь и даже 
членам своей семьи узнать об этом, так как это не соответствует его 
статусу!
"Ты смеешь насмехаться надо мной? Ты попросил меня помочь
 тебе придумать, как привести шанхайскую девушку на осмотр. И ты смеешь 
сообщать об этом Ли На?" возразил Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй тут же замолчал. Фу Гуанчжэн - единственный человек, которому он доверяет и который может ему помочь.
"Хмф!
 Давайте перестанем подшучивать друг над другом. Но ты тоже весьма 
заинтересован. Если тебя интересует эта девушка, просто отправь ее в 
Гонконг или США". Есть ли необходимость быть таким скрытным?"
Фу Гуанчжэну любопытно узнать, почему Фэн Юй хочет, чтобы девушка прошла тщательное обследование организма, особенно ГСГ.
Фу
 Гуанчжэн даже подозревает, что Ли На может быть бесплодной, и Фэн Юй 
хочет, чтобы девушка родила для него ребенка. Но то, что делает Фэн Юй, 
слишком хлопотно. Он может просто бросать деньги на девушку, пока та не 
влюбится в него.
"Хватит задавать столько вопросов.
Разве ты не сказал, что сможешь уладить это в течение этих нескольких дней?"
"Сначала
 мне нужно сделать кое-какие приготовления. Думаешь, так легко помочь 
тебе обмануть девушку? Будь терпелив, и результаты должны быть примерно 
через три дня!"

    
  





  


  

    
      "Кексин, Кексин, куда ты идешь?".
Чжоу Кэсинь повернулась и увидела свою соседку по комнате, бегущую к ней.
"Я
 слышала, что идет набор репортеров, и я иду на собеседование на 
стажировку. Во время летних каникул я смогу получить некоторый опыт и 
заработать карманные деньги".
"А? Какое это агентство? Это 
государственная или частная медиакомпания? Телеканал, газетное 
агентство, журнал или радио?" взволнованно спросила соседка. "Сколько 
человек они набирают? Могу ли я пойти с вами?"
"Я не знаю, сколько
 людей они нанимают. Если хочешь, можешь пойти с нами. Если нас возьмут,
 мы сможем работать вместе. Но это профессиональный медицинский журнал. 
Тебе интересно?"
Когда Чжоу Кэсинь услышала об этой 
медиа-компании, она не была очень заинтересована. Она изучает 
журналистику, а медицинский журнал отличается от того, что она изучала.
Но
 после того, как Чжоу Кэсинь изучила эту компанию, она поняла, что это 
гонконгская компания, а их медицинский журнал распространяется по всей 
Юго-Восточной Азии. В этом году компания открывает филиал в Китае и 
нанимает китайский персонал. Именно по этой причине она решила попытать 
счастья.
Конечно, Чжоу Кэсинь привлекла и высокая оплата труда. Зарплата стажеров выше, чем у многих репортеров во многих медиакомпаниях!
Чжоу
 Кэсинь знала, что раз компания предлагает такую высокую зарплату, то и 
требования к этой работе должны быть высокими. Она не ожидала, что ее 
возьмут на работу, но вдруг... кроме того, ей хотелось получить опыт 
прохождения собеседования. Скоро она закончит университет и будет ходить
 на собеседования.
Соседка по комнате обрадовалась, когда Чжоу 
Кэсинь согласилась взять ее с собой. Они сели в автобус и приехали на 
место проведения собеседования.
Чжоу Кэсинь прибыла в офис и заметила, что в очереди у входа стоят более 100 человек.
"Кексинь,
 мы будем стоять в очереди? Ты видела этих людей? Это студенты 
последнего курса нашей школы. Вон тот парень носит герб Шанхайского 
университета Цзяо Тун, а тот держит в руках папку.
Он явно из 
медицинского колледжа. Мои результаты могут позволить мне закончить 
колледж, но они не очень хорошие. Вы все еще собираетесь попробовать?" 
спросила соседка по комнате.
"Раз уж мы здесь, то пойдем". Чжоу Кэсинь утешила свою соседку по комнате, и ей также нужно, чтобы ее подруга сопровождала ее.
Чжоу
 Кэсинь очень нервничает. Все перед ней в очереди выглядят уверенно, 
некоторые одеты в костюмы. Она и ее подруга одеты слишком небрежно.
Но это хорошо - получить опыт прохождения собеседования, к тому же сегодня выходной, и им нечем заняться.
Две девушки пришли в офис около часа дня и ждали своей очереди до четырех часов дня.
"Чжоу Кэсинь. Приготовься. Вы следующая". крикнула секретарша.
Через некоторое время интервьюируемый вышел из комнаты для собеседований, и в нее вошла Чжоу Кэсинь.
"Вас
 зовут Чжоу Кэсинь? Вы претендуете на стажировку или на постоянную 
работу репортером? Вы выпускник этого года?" спросил интервьюер в 
центре. Хммм... этот человек и есть тот Чжоу Кэсинь, которого мы ищем.
"Хотя я не выпускаюсь в этом году, я работал репортером в университете и имею некоторый опыт". Чжоу Кэсинь быстро сказал.
"Хорошо. Расскажите мне о своем опыте работы в университете".
Чжоу Кэсинь немного подумала и начала рассказывать интервьюерам о своем опыте. Но она поняла, что о ее опыте нечего кричать.
Трое
 интервьюеров обсуждали между собой. Опыт Чжоу Кэсинь недостаточен для 
того, чтобы они приняли ее на работу, к тому же она не изучает медицину.
 Они предпочитают кого-то, кто разбирается в медицине, чем того, кто 
изучает журналистику. В противном случае репортер может не понять 
медицинский жаргон во время интервью.
Главный интервьюер нахмурился. Чжоу Кэсинь не подходила под их критерии и не могла сравниться с другими интервьюируемыми.
Но они должны нанять эту девушку. Кто-то приказал, чтобы эту девушку взяли на работу, если она придет на собеседование.
Интервьюер должен подчиниться приказу, иначе он останется без работы!
"Хорошо. Какие еще навыки у вас есть?
" Если мы наймем ее вот так, она может подумать, что у нас есть какие-то скрытые мотивы.
"Я... я обучалась перьевой каллиграфии. Это считается навыком?" слабо спросила Чжоу Кэсинь.
"Да.
 Нашему журнальному агентству нравятся люди с хорошим почерком! Хорошо. 
Согласно нашим правилам, вы будете проходить испытательный срок в 
течение месяца, но вам будут платить. Зарплата будет невысокой, и 
никакого контракта не будет. Вы согласны?" Главный интервьюер 
взволнованно хлопнул себя по бедру, похоже, он ищет человека, обученного
 перьевой каллиграфии.
Чжоу Кэсинь был ошеломлен. Все ваши лица 
были без эмоций, когда я рассказывал о своем опыте. И тем не менее, вы 
сразу же захотели нанять меня, когда я упомянул, что знаю перьевую 
каллиграфию?! Я думал, что все журналы используют ПК для набора текста? 
Может быть, репортеры этого журнала все еще пишут свои статьи вручную?
Но кого это волнует? Чжоу Кэсинь не откажется от этого предложения, раз уж они хотят ее нанять.
"Я
 еще учусь и могу работать только репортером на полставки. Но во время 
каникул я могу работать полный рабочий день, и я готова согласиться на 
меньшую зарплату".
"Во время испытательного срока вам не нужно 
работать полный рабочий день. Вы умеете пользоваться компьютером? После 
начала работы ты сможешь отправлять свои статьи в агентство по 
электронной почте".
Чжоу Кэсинь была удивлена. Отправлять статьи 
по электронной почте, и ей не нужно писать статьи от руки? Тогда почему 
они нанимают меня, ведь я обучена каллиграфии?
"Я знаю, как пользоваться электронной почтой. Что я должна буду делать?" спросил Чжоу Кэсинь.
"Для
 начала ты проведешь собеседование с производителями медицинского 
оборудования. Но вы не имеете медицинского образования, и это будет 
немного хлопотно. Вы можете не понять, как работает оборудование. 
Хорошо. Наш журнал будет брать интервью у директора больницы. Вы можете 
написать статью о том, как проходит обследование организма и как 
работает оборудование. В то же время, вы можете рассматривать это как 
бесплатное обследование".
Главный интервьюер произнес 
подготовленный им сценарий. В своем сердце он молился. Пожалуйста, 
примите это... вы должны принять эту работу....
Чжоу Кэсинь была озадачена. Сама испытать медицинское оборудование и пройти бесплатное обследование? Это хорошая сделка.
"А продолжительность обследования зависит от времени? Можно ли это организовать в выходные дни?"
Два
 других интервьюера были готовы взорваться. Они никогда не рассмотрят 
кандидатуру Чжоу Кэсиня, если он будет главным интервьюером. Но главный 
интервьюер согласился взять ее на работу. Эта молодая леди слишком 
многого стоит. После того, как ее взяли на работу, она все еще так 
придирчива? Знает ли она, сколько людей борются за эту должность?!
"Конечно!" Главный интервьюер согласился.
"Спасибо. У меня нет вопросов".
"У вас есть мобильный телефон или пейджер?".
"Нет".
"Компания предоставит вам пейджер". Главный интервьюер дал еще одну привилегию, которой нет у других.
Выйдя
 из комнаты для собеседований, Чжоу Кэсинь все еще находилась в 
оцепенении. Ее соседка по комнате спросила ее о собеседовании, и она 
ответила после долгой паузы. "Я прошла собеседование и была принята на 
работу в качестве стажера-репортера!".

    
  





  


  

    
      "Брат Фэн, план идет гладко, и скоро мы получим результаты. Надежны 
ли те два американских врача, которых ты нанял?" Фу Гуанчжэн прислонился
 к спинке дивана и сказал.
"Не беспокойтесь. Эти двое - лучшие гинекологи в США. Первая леди США и жены многих магнатов ходили к ним на осмотр и лечение.
Эти два врача были тщательно отобраны Фэн Юем, и у них огромный опыт". Конечно, Фэн Юй заплатил большую сумму, чтобы нанять их.
"Хорошо. Благодаря тебе я уговорил лучших продюсеров TVB придумать этот план. Этот план не сорвется".
По мнению Фу Гуанчжэна, телепродюсер хорошо умеет запугивать зрителей и станет хорошим аферистом.
Пока
 результаты не опубликованы, кто может гарантировать, что ничего не 
пойдет не так? Эти два гинеколога могут быть лучшими в своей области. 
Тем не менее, нынешние медицинские стандарты могут не соответствовать 
состоянию Чжоу Кэсинь.
......
Чжоу Кэсинь прибыла в недавно 
построенную частную больницу по указанному ей адресу. Она слышала, что в
 этой больнице самое современное оборудование, а врачи - лучшие в мире. 
Но эту больницу построила компания по производству электроники в 
качестве льгот для своих сотрудников.
Использовать такую хорошую 
больницу для обследования сотрудников?! Чжоу Кэсинь слышал, что даже в 
Пекине нет такой передовой больницы.
Когда Чжоу Кэсинь пришла в 
отделение, где должна была проходить собеседование, она покраснела. 
Отделение гинекологии. Но как студентка университета, она все же может 
принять это, поскольку это осмотр тела, а врач, проводящий осмотр, - 
женщина.
Но почему эти два врача - кавказцы?
Чжоу Кэсинь передали анкету, чтобы она заполнила ее.
Чжоу Кэсинь закончила заполнять анкету и вернула ее врачам. Два врача просмотрели анкету и обсудили ее между собой.
Хотя Чжоу Кэсинь выучила английский язык, она не могла понять, о чем говорят врачи.
Они использовали слишком много медицинских жаргонов, и даже если Фэн Юй будет рядом, он тоже запутается.
Даже если врачи говорят по-китайски, Фэн Юй также не поймет некоторые медицинские термины.
Оба
 врача были обеспокоены. Чжоу Кэсинь все еще девственница, и некоторые 
проверки невозможно провести. Что не так с тем, кто их нанял? Эта 
девушка девственница, откуда он знает, что она не может забеременеть? 
Неужели он узнал о ее состоянии с помощью таинственного ТКМ?
Может
 быть, человек, который их нанял, хотел предотвратить это и хотел 
провести проверку заранее? Никто не может понять, о чем думают богатые 
люди.
Два врача обсудили ситуацию. В этой ситуации они могли полагаться только на свой опыт, чтобы вынести решение.
Чжоу Кэсинь приступила к осмотру. После осмотра она спросила врача, все ли в порядке с ее здоровьем.
С
 помощью переводчика врачи задали еще несколько вопросов. После этого 
они сказали Чжоу Кэсинь, что у нее могут быть некоторые проблемы с 
организмом. Но поскольку она еще девственница, некоторые обследования 
провести нельзя. Они посоветовали ей сначала обсудить это с семьей.
Чжоу
 Кэсинь была ошеломлена. Она должна была прийти сюда, чтобы пройти 
собеседование и осмотр. Почему ей поставили диагноз "проблемы с телом"? 
Когда она поступала в университет, она проходила обследование, и все 
было в порядке.
Чжоу Кэсинь попросила врачей рассказать подробнее,
 и ей сказали, что у нее может быть редкое заболевание, которое повлияет
 на ее способность иметь детей и не отразится на здоровье. Поэтому его 
трудно обнаружить во время обследований.
Но врачи сказали Чжоу Кэсинь, что они лечили много таких пациентов, как она, и попросили ее не волноваться.
Повлиять
 на способность иметь детей? Это значит, что она не сможет иметь детей в
 будущем! Чжоу Кэсинь была подавлена. Как она собирается выйти замуж в 
будущем?!
Чжоу Кэсинь записалась на прием на следующей неделе и вернулась в свой университет.
......
"Брат Фэн, результаты готовы.
Надеюсь, вы готовы". Фу Гуанчжэн передал Фэн Юю факсимильное письмо.
Фэн
 Юй начал читать его. Да, результаты те же, что и в его предыдущей 
жизни. В прошлой жизни он слышал, что Чжоу Кэсинь успешно лечили. Но они
 не могли позволить себе отправить ее в США.
Но в этой жизни стоимость лечения для Фэн Юя ничто.
Оба
 врача сказали, что они лечили многих пациентов с подобными 
заболеваниями. Хотя процент полного выздоровления невелик, надежда все 
же есть. Они не могут подтвердить, что Чжоу Кэсинь страдает от этого 
заболевания. Но, судя по результатам обследований, вероятность этого 
высока.
Фу Гуанчжэн увидел, что Фэн Юй нахмурился. "Фэн, доктор 
сказал, что еще есть надежда на полное выздоровление. Если ты 
беспокоишься, можешь попросить Ли На сходить на повторную проверку. Если
 нет, ты можешь поискать другую девушку, которая станет суррогатной 
матерью".
Суррогатная мать? Кто ищет суррогатную мать?!
Фэн Юй пристально посмотрела на Фу Гуанчжэна. "О чем ты говоришь? С Ли На все в порядке".
С Ли На все в порядке? Тогда почему Фэн Юй проводит осмотр этой девушки? Может быть, Фэн Юй заинтересован в этой девушке?
Но
 внешность этой девушки не выдающаяся, а с богатством Фэн Юя он может 
получить любую женщину, какую захочет. Почему он интересуется этой 
девушкой?
Минуточку... Фэн Юй интересуется ею, потому что она не может иметь детей?
Фэн
 Юй потерял дар речи, увидев странный взгляд Фу Гуанчжэна. Но он не 
может объяснить себе, и его забота о Чжоу Кэсинь больше, чем дружеская.
"Она
 мой друг по переписке. Ты знаешь, что такое друг по переписке? Неважно.
 Вы этого не поймете. Я случайно узнал о ее состоянии и захотел ей 
помочь". оправдывался Фэн Юй.
Фу Гуанчжэн посмотрел на Фэн Юя с 
презрением. Пэнпал? Ты думаешь, я не знаю о пенпале? Это просто обмен 
письмами с незнакомцами, не встречаясь с ними. У нас в Гонконге тоже 
такое есть.
Но кто из друзей будет говорить с тобой об этой проблеме?
Ни одна женщина не затронет эту тему без чувства неловкости. Что-то не так!
Кроме
 того, Фэн Юй слишком озабочен этим вопросом. Если все так, как 
утверждает Фэн Юй, то он не станет нанимать двух лучших специалистов из 
США и закупать все самое современное медицинское оборудование для этой 
больницы. Фу Гуанчжэн понял, что купленное оборудование предназначалось в
 основном для проверки гинекологии.
Тратить столько денег и усилий, чтобы помочь другу? Чушь собачья!
"Брат
 Фэн, она тебе интересна? Просто признай это. Мы все мужчины, и я могу 
понять. Хорошо. Я попрошу врачей поговорить с тобой напрямую в будущем".
Поскольку эта девушка может стать женщиной Фэн Юя, Фу Гуанчжэн не хотел вмешиваться.
Фэн Юй немного подумал и не стал ничего объяснять.
Тук...тук...тук...тук...
В кабинет вошел Хэ Чжаоцзи. "Босс, наблюдается внезапное увеличение средств, инвестирующих в акции России и рубли!"
Фэн Юй сузил глаза. Сорос собирается напасть на Россию, а Гонконг - это дымовая завеса?

    
  





  


  

    
      "Фэн, почему ты так срочно вызвал меня? Я все еще говорил с братом 
Гуанчжэном об инвестировании в их предприятие по созданию плавучего 
казино".
Фэн Юй не заинтересован в этом бизнесе, но Кириленко 
очень заинтересован. Он чувствовал, что даже если он не заработает на 
этом предприятии денег и будет относиться к нему как к месту отдыха.
"Брат Ки, рубль и российский фондовый рынок начинают расти". напомнил Фэн Юй.
"Отлично.
 Насколько может вырасти рубль? Наши непогашенные кредиты, которые 
должны быть погашены в следующем году, не так уж и много". Кириленко 
подумал, что Фэн Юй говорит о кредитах, которые они брали до распада 
Советского Союза. С тех пор рубль обесценился более чем в несколько 
сотен раз. Кредиты на несколько сотен миллионов долларов теперь стоят 
всего несколько миллионов долларов, и это с учетом процентов.
Теперь,
 даже если Фэн Юю и Кириленко придется вернуть несколько сотен миллионов
 долларов, они не будут возражать. Без кредитов, которые они взяли, у 
них не будет сейчас их богатства.
Рубли, выросшие в один раз, в десять раз, для них сейчас не имеют никакого значения.
Фэн Юй беспомощно смотрит на Кириленко. Он знает, что должен объяснить все в деталях, иначе тот не поймет.
"Брат
 Ки, я говорю не о наших кредитах. Помнишь, как перед крахом финансового
 рынка тех стран Юго-Восточной Азии Сорос подталкивал курсы валют и 
фондовый индекс вверх?" напомнил Фэн Юй.
Кириленко сделал секундную паузу. "Вы хотите сказать, что Сорос собирается начать атаковать Россию?"
"Я не уверен, так как мы не можем проверить эти торговые счета. Мне нужно, чтобы вы попросили своих людей проверить это".
гневно
 крикнул Кириленко. "Сорос слишком высокомерен. Неужели он думает, что 
Россия такая же, как эти маленькие страны?! Фэн, не волнуйся. Я сделаю 
несколько звонков и узнаю, откуда пришли деньги".
Кириленко начал 
звонить по телефону, а Фэн Юй сидел рядом и ел закуски. Даже если бы 
Сорос начал атаковать Россию, Фэн Юй и Кириленко не нужно паниковать.
Через некоторое время Кириленко с сердитым видом кладет телефон. "Ты прав.
За этими счетами стоит Квантовый фонд, и они толкают вверх фондовый индекс".
Фэн
 Юй кивнул. "Верно. Это значит, что Сорос собирается пропустить Гонконг и
 напасть на Россию. Аномальные колебания на фондовом рынке Гонконга - 
это просто ловушка для нас!"
"Что нам теперь делать? Рубль и 
фондовые рынки растут, и разве мы можем это остановить?" Кириленко 
чувствовал себя беспомощным. Если он собирается подавить рынок, то его 
репутация главного магната России будет подмочена. Пострадает и его 
отец!
"Кто сказал, что мы собираемся подавлять рынок? Ты - 
русский, а я - твой лучший друг. Мы должны помочь поднять фондовый 
индекс". ответил Фэн Юй.
"Подожди. Разве ты не говорил, что Сорос 
собирается заключать фьючерсные контракты, когда цены будут высокими, 
чтобы получить наибольшую прибыль? Если мы поможем поднять фондовый 
индекс, Сорос заработает больше денег!" Кириленко был в замешательстве. 
Он не понимает, что собирается делать Фэн Юй.
"Рубль вашей страны 
использует систему управляемого плавающего курса, верно? Все колебания 
валюты будут в пределах диапазона, и правительство будет вмешиваться, 
если колебания выйдут за пределы диапазона."
"Верно. А что не так?"
"Что если диапазон колебаний будет увеличен? Риск резко возрастет, и Сорос понесет убытки".
"Диапазон колебаний может быть увеличен?". Кириленко открыл бутылку Baijiu и выпил прямо из бутылки.
"У
 нас нет полномочий его корректировать, но у Ельцина есть. Квантовый 
фонд Сороса - это всего лишь хедж-фонд. Он толкает вверх курсы валют и 
фондовый индекс, а для этого ему приходится покупать в больших 
количествах рубли, акции и множество фьючерсных контрактов. Он 
заработает деньги, если фондовый индекс вырастет, и использует 
заработанные деньги, чтобы занять рубли и начать подавлять фондовый 
индекс и валюту, чтобы получить еще больше прибыли."
"Если дела в 
российской экономике идут хорошо, то подавлять фондовый рынок и валюту 
будет трудно, и Сорос все равно заработает деньги.
Вам просто 
нужно знать, что Сорос делает ставку на то, что рубль и российский 
фондовый индекс будут расти. Если мы заставим рубль и фондовый рынок 
рухнуть, Сорос и его люди понесут огромные убытки!" объяснил Фэн Юй.
"Вы
 говорите, что я должен сообщить об этом плане высшему руководству и 
использовать эту стратегию, чтобы преподать Соросу урок? Но разве Россия
 не понесет потери в этом плане?" Кириленко не хотел принимать эту 
тактику. Фэн Юй не хочет позволить Гонконгу понести какие-либо потери, а
 теперь просит Россию понести потери, чтобы разобраться с Соросом?
"Это
 не вы все понесете потери. Это Сорос и эти жадные международные 
спекулянты будут терпеть убытки. Просто подумайте об этом. Они толкают 
вверх фондовый рынок и курс рубля, и им нужно покупать акции и валюту в 
большом количестве. Россияне могут заработать, если продадут свои акции 
сейчас, а когда рубли и фондовый рынок рухнут, Сорос и эти жадные 
международные спекулянты начнут сбрасывать свои акции и рубли по низким 
ценам, и ваш народ сможет выкупить свои акции и рубли. Разве не лучше 
для вашего народа владеть акциями компаний вашей страны? Это люди будут 
терпеть убытки, а не Россия".
Так ли это? Кириленко почесал 
голову, и то, что сказал Фэн Юй, кажется, имеет смысл. Но он не знает, 
правильно это или нет. Тем не менее, он все еще доверяет Фэн Юю и знает,
 что Фэн Юй не станет ему лгать. У них много совместных деловых 
предприятий, и у них одни и те же интересы. Кроме того, он знает, что 
Фэн Юй не из тех, кто будет обманывать своих друзей.
Фэн Юй не 
лжет Кириленко, и эта тактика была использована Россией в предыдущей 
жизни, из-за чего Сорос и те международные спекулянты понесли огромные 
убытки.
Конечно, эта стратегия позволит многим странам критиковать
 Россию, но разве России есть до этого дело? Вы все можете только 
критиковать нас, но осмелитесь ли вы напасть на нас? Что? Мы что, должны
 деньги этим странам?! Мы будем тянуть с выплатой до нескольких месяцев.
Какая страна осмелится что-либо предпринять, когда одна из мировых сверхдержав отказывается выплачивать свои долги?
Россия
 не боится войн, и если война разразится, она может победить и получить 
определенные выгоды. Даже США не осмеливаются вступить в войну с 
Россией, не говоря уже о других странах. Конечно, несколько стран, 
управляемых несколькими безумцами, которые готовы пойти против 
человечества, осмелятся напасть на Россию!
"Фэн, ты хочешь сказать, что мы выкопаем яму, чтобы загнать их в ловушку?"
"Верно.
 Они помогут вам засыпать яму, а когда все закончится, вы сможете 
приобрести акции российских компаний." Россия - это фундамент Кириленко.
 Чем крепче его фундамент, тем лучше он будет.
Это точно так же, 
как и с Фэн Юем. Независимо от его зарубежных инвестиций, его главным 
приоритетом по-прежнему будет бизнес в Китае. Он может получить большую 
прибыль и одновременно укрепить Китай. Чем сильнее его страна, тем 
больше уважения он будет получать за границей!
"Как мы собираемся это сделать?"
Фэн Юй начинает рассказывать Кириленко о своем плане. На этот раз он преподаст Соросу болезненный урок!

    
  





  


  

    
      "Друкен, есть ли что-нибудь ненормальное в России? Выполняют ли люди,
 с которыми мы связались, наши приказы?" Сорос отхлебнул вина и спросил.
"В
 России нет никаких аномалий. Я думаю, эти глупые русские все еще 
думали, что экономика их страны растет". Друкен, - ответил Миллер. Когда
 русские поймут, что происходит, будет уже слишком поздно!
Может 
быть, российские вооруженные силы и сильны, но их экономика не в 
порядке. Страны, которые зависят от экспорта, наиболее уязвимы.
На
 этот раз Россия пойдет по стопам стран Юго-Восточной Азии. США сейчас 
самые сильные в своей военной мощи и экономике, и России никогда их не 
догнать.
"Хорошо. Мы должны покупать больше фьючерсных контрактов и
 позволить другим следовать за нами. Когда курс рубля вырос на 10%, их 
фондовый индекс должен вырасти как минимум на 20%". инструктировал 
Сорос.
"На этот раз мы будем использовать высокий леверидж для получения более высокой прибыли". предложил Друкен Миллер.
"Конечно.
 Мы должны увеличить наши прибыли, и нам будет легче подавлять рубли и 
фондовый индекс России". Сорос соглашается с предложением Друкена 
Миллера.
На этот раз Сорос уверен, что не потерпит неудачу, так 
как Фэн Юй не будет рядом, чтобы нарушить его планы. С таким количеством
 международных спекулянтов Сорос может позволить себе взять на себя 
больше рисков.
Когда Сорос и Фэн Юй спекулировали на валютах 
Юго-Восточной Азии, прибыль Фэн Юя намного выше, чем у Сороса. Сорос до 
сих пор переживает из-за этого.
На этот раз Сорос полон решимости 
получить как можно большую прибыль. Если его план пройдет гладко, он 
получит более чем трехкратную прибыль и сможет стать новым главным 
миллиардером мира с состоянием в 50 миллиардов долларов США!
Билл Гейтс, Фенг Ю, Уоррен Баффет могут равняться только на него!
Этот
 статус повысит репутацию Квантового фонда и увеличит количество людей, 
инвестирующих в Квантовый фонд. Квантовый фонд Сороса станет самой 
большой и сильной инвестиционной забавой в мире, а Сорос - лучшим в мире
 управляющим фондом.
Возможно, Сорос также сможет создать 
известную семью, подобную семье Ротшильдов и Рокфеллеров. Его богатство 
может передаваться из поколения в поколение! у них есть не только список
 миллиардеров. У них также есть список самых богатых семей. Сорос 
включен в список миллиардеров, но его семья не смогла попасть в список 
семей. Да. Супермен Ли - второй по богатству человек в Азии после Фэн 
Юя, но они оба не попали в список самых богатых семей. Вместо них первое
 место в списке самых богатых семей Азии заняла семья Фу.
Согласно
 правилам, богатство должно передаваться через три поколения, прежде чем
 семья будет считаться богатой. Но семья Фу отличается от других. Дед Фу
 Гуанчжэн - успешный бизнесмен в Гонконге. Поколение Фу Жунци также 
преуспевает, а среди третьего поколения Фу Гуанчжэн выделяется среди 
своих сверстников. В третьем поколении семьи Фу есть еще несколько 
выдающихся людей, и семья Фу - это семья номер один в Гонконге!
Сыновья Сороса работают в его компании, и он верит, что сможет передать свое наследство перед смертью.
Многие
 люди занимаются финансовой деятельностью, но менее одного процента из 
них считаются хорошими специалистами, и только несколько человек из 
этого одного процента считаются гениями.
Сорос считал, что Фэн Юй выдающийся и может считаться наравне с ним. Стандарт Фу Жунци находится вокруг его подчиненных.
Сорос
 подумал, что если он сможет заставить Фэн Юя попасться в его ловушку и 
заставить его понести большие потери, то он сможет привлечь Фэн Юя в 
качестве своего подчиненного.
Если у Квантового фонда будет такой 
талантливый молодой управляющий, фонд просуществует гораздо дольше. Даже
 после ухода Сороса на пенсию фондом все равно будет управлять кто-то 
способный.
Конечно, Сорос готов отдать Фэн Юю часть акций, если 
тот согласится работать на него. Но большая часть прибыли должна 
достаться семье Сороса!
......
"Брат Ки, как дела?
Вы уже сообщили о нашем плане вышестоящему руководству?".
Кириленко подавил свое волнение. "Да. Высшее руководство согласилось, но им еще нужно обсудить детали".
"Потрясающе!
 На этот раз Сорос заплатит высокую цену, а эти международные спекулянты
 будут знать, что с Россией лучше не связываться!" сказал Фэн Юй.
"Хахаха...
 Это точно. Россия не похожа на те маленькие страны в Юго-Восточной 
Азии. Они ищут смерти, приехав сюда, чтобы поиздеваться! Все деньги, 
которые они заработали в этих странах, достанутся нам!"
Фэн Юй рассмеялся и покачал головой. Брат Ки, похоже, забыл, что они тоже получили большую прибыль от этих стран.
"Брат
 Ки, ты должен следить за тем, чтобы новости об этом плане не 
просочились. Я распространю несколько фальшивых новостей, чтобы Сорос 
думал, что я все еще защищаю Гонконг".
"Не волнуйся. Ничего не просочится. На этот раз Сорос понесет значительные потери!". Кириленко давно недолюбливает Сороса.
Фэн
 Юй сказал, что если все пойдет по их плану, Сорос потеряет всю свою 
прибыль из Юго-Восточной Азии и даже может заставить его и Квантовый 
фонд понести огромные убытки. Когда это произойдет, состояние Сороса 
значительно уменьшится, и он перестанет быть легендой в области 
финансов! Он потеряет всю свою славу и репутацию!
Повесив трубку, Фэн Юй позвал Хэ Чжаоцзи в свой кабинет. "Старина Хэ, мы можем сделать наш следующий шаг. Вы все готовы?"
"Мы уже давно готовы". Хэ Чжаоцзи был взволнован. Если они сделают этот ход, Сорос понесет большие потери!
В
 финансовом секторе получение ложной информации может привести к большим
 потерям. Иногда из-за одной неверной информации человек может потерять 
все свои инвестиции!
"Поскольку вы все подготовлены, действуйте. Помните, вы должны заставить другую сторону поверить!" напомнил Фэн Юй.
"Не волнуйтесь. Сорос обязательно попадется в эту ловушку!" ответил Хэ Чжаоцзи.
После
 того, как Фэн Юй и его союзники вышли из Азиатского финансового 
кризиса, Сорос снова напал на страны Юго-Восточной Азии и стал еще более
 высокомерным.
Высокомерный и гордый человек позволит своим текущим результатам и успеху завладеть его головой и не сможет ясно мыслить.
Поэтому Сорос может не заметить простой ловушки Фэн Юя, и Фэн Юй снова победит его!

    
  





  


  

    
      "Папа, Фенг говорит, что нужно немного подождать. Наша доходность 
будет выше, если Сорос вбросит больше денег". Кириленко сказал.
"Ты
 уверен? Ты знаешь, что долг нашей страны составляет более 130 
миллиардов долларов США, а наши золотовалютные резервы - всего 13 
миллиардов долларов США? Наши отрицательные активы стоят менее 30 
миллиардов долларов США. Мы не в состоянии защититься от Сороса!". 
сказал Сенченко.
Хотя Сенченко является военным, в России 
военнослужащие имеют право голоса в политике. Его похвалили вышестоящие 
начальники за то, что он передал им послание Кириленко.
"Вот 
почему мы используем стратегию Фенга. Наши краткосрочные облигации и 
внешние долги слишком высоки, и наша экономика может рухнуть в любой 
момент. Спрос на сырую нефть, природный газ, минералы и т.д. снизился, и
 цены на них падают. В этом году доходы нашей страны резко упадут!" 
ответил Кириленко. "Использование стратегии Фенга позволит нам 
заработать на международных спекулянтах, чтобы восполнить недостаток 
средств в нашей стране и остановить инфляцию!".
Сенченко посмотрел на Кириленко, а затем повернулся к своему старшему сыну. "Что ты думаешь?"
"Папа,
 я думаю, что то, что говорит брат, правильно. Кроме того, когда дело 
касается бизнеса, он намного лучше меня, и он русский. Он не будет 
вредить интересам России в своих интересах!".
Сенченко рад не 
потому, что его старший сын преуспевает в армии, а его младший сын - 
лучший магнат России. Он рад, что оба его сына близки друг к другу.
Поскольку
 Кириленко объявлен самым богатым человеком России, ходят слухи, что 
Кириленко стал богатым потому, что Сенченко злоупотребил своей властью, 
чтобы помочь ему.
Конечно, высшие чины провели расследование и 
знали, что этого не было. Большая часть богатства Кириленко - это его 
бизнес за границей, и он внес свой вклад в экономический рост России. 
Например, он создал заводы по производству электроники, автомобильные 
заводы и т.д. Его горнодобывающая компания - единственная в стране, на 
которой не происходит аварий.
Это свидетельствует о том, что Кириленко отличается от других российских магнатов.
Другие магнаты приобрели шахты страны и вели агрессивную добычу полезных ископаемых, чтобы получить прибыль.
Высшие
 руководители знали, что народ так думать не будет. К счастью, за 
последние несколько лет Кириленко научился у Фэн Юя. Он сделал большие 
пожертвования в России, и это смягчило влияние этих слухов.
"Раз ваши братья так говорят, я доложу об этом высшему руководству".
Российское
 правительство обсудило стратегию Фэн Юя с несколькими экономическими 
экспертами, и все сочли, что она может сработать. Эта стратегия не 
позволит международным спекулянтам делать деньги из России и 
предотвратит сильную инфляцию. В прошлом году экономика России только 
улучшилась, и в этом году с ней ничего не должно случиться!
В этом
 году уровень безработицы в России вырос, а ВВП на душу населения 
снизился. Многие инвесторы готовятся сбросить свои российские активы, 
включая минеральные шахты, и уйти из России.
В это время 
действовал и Кириленко. Он подписал контракты с несколькими 
американскими компаниями, чтобы завладеть их нефтяными месторождениями и
 минеральными шахтами. Но он настаивал на том, что у него нет долларов 
США и он хочет платить рублями.
Срок оплаты начнется в конце 
августа. При любых задержках Кириленко должен будет компенсировать их 1%
 в неделю. Если задержка составит один месяц, компенсация составит 10%.
Кириленко подписал контракт без колебаний, потому что знает, что рубль сильно обесценится в конце августа.
Эти
 американские компании думали, что Россия будет как те страны 
Юго-Восточной Азии, и противостояние с Соросом продлится несколько 
месяцев.
Некоторые инвесторы, которые отреагировали быстрее, 
отозвали свои инвестиции в конце прошлого года. Но после того, как 
Россия провела фискальную политику для стимулирования экономики, многие 
инвесторы вернулись, а некоторые воспользовались возможностью заключить 
выгодные сделки.
Сейчас российский фондовый индекс и курс рубля растут.
Россия
 выпустила краткосрочные облигации, чтобы улучшить свою экономику, и это
 признак того, что ее экономика улучшается. Но объем выпущенных Россией 
облигаций составляет более 70 миллиардов долларов США!
Государственный
 долг и внешние долги России составляют более 200 миллиардов долларов 
США. После погашения процентов по долгам у России остается только менее 
40% годового дохода! Как Россия собирается погасить все свои долги?!
Сейчас
 Сорос и его люди, приносящие большие суммы наличности на российский 
рынок, остановили охотников за сделками. Благодаря им российский 
фондовый рынок и курс рубля выросли.
Многие иностранные фонды, покинувшие Россию, вернулись, и российская экономика улучшается.
Сорос
 вложил десятки миллиардов долларов в российский финансовый рынок. Часть
 этих денег принадлежит ему, а часть - фонду Quantum. Эта сумма вложена в
 акции и фьючерсы, так как он считает, что получит высокую прибыль.
Но в этот момент Россия объявила о ряде мер. Никто не ожидал, что Россия примет эти меры!
Суверенный дефолт!
Россия собирается объявить дефолт по внешним долгам на 90 дней, а краткосрочные облигации будут продлены до трех лет.
Это
 снизит международные кредитные рейтинги России. Тем не менее, это 
стабилизирует их внутренние проблемы и передаст их проблемы их 
кредиторам, например, Германии.
Банки этих стран в одночасье получили большое количество плохих долгов, но это не проблемы России.
В
 то же время Россия объявила о снижении курса рубля по отношению к 
доллару США на 50%! Он будет скорректирован с 1:6,2 до 1:9,5!
Это означает, что рубль обесценится на 50%. Никто не ожидал, что это произойдет.
Другие страны пытались предотвратить обесценивание своих валют. Но Россия намеренно понизила свой курс на 50% внезапно!
Никто не может вовремя отреагировать на такие меры.
Те, кто ставил на то, что рубли вырастут, и покупал их, сейчас плачут.
Особенно
 те, кто использовал более чем двукратное кредитное плечо, получат 
маржин-колл. Все их фьючерсные контракты превратились в ничего не 
стоящие бумаги!
Сорос метался по своему кабинету взад и вперед, бормоча про себя. "Как это произошло? Почему все так обернулось?!".

    
  





  


  

    
      Четыре управляющих фондами Сороса стоят в ряд перед Соросом. Все они 
смотрят вниз и молчат. Меры России привели к тому, что они понесли 
огромные убытки!
Проще говоря, они купили контракты на длинные 
позиции в рублях, и все эти контракты теперь ничего не стоят. 
Большинство их контрактов с длинными позициями на российский фондовый 
индекс также ничего не стоят, поскольку российский фондовый индекс упал 
более чем на 30%!
Конечно, это падение не произойдет внезапно. 
Когда Россия объявила о снижении курса рубля, они должны были 
приспособиться к плавающим курсам, но курс рубля упал внезапно. Люди 
Сороса не успели среагировать и поставить стоп-лосс, не говоря уже о 
коротких курсах.
Российский фондовый рынок и рынок облигаций 
рухнули. Сорос и его люди купили много российских облигаций, так как 
планировали заработать на них.
Серия мер, принятых Россией, ошеломила всех международных спекулянтов, но потери Сороса оказались самыми большими!
"Сколько средств у нас осталось?" спросил Сорос.
"У
 нас осталось около 6 миллиардов долларов США, а также некоторые 
облигации и акции. Если мы продадим наши облигации и акции, мы должны 
выручить около 10 миллиардов." ответил Друкен Миллер.
Если цены на облигации и акции продолжат падать, их фонд уменьшится.
"Босс, что нам теперь делать? Шортить рубли? Слишком поздно. Эти брокеры прекратили торговлю рублевыми фьючерсами".
Четверо управляющих фондами признали свое поражение. У них даже нет капитала, чтобы вернуться.
Сорос
 сильно стукнул по столу. "Кто сказал, что нам конец?! У нас все еще 
есть почти 10 миллиардов долларов США! Мы все еще не проиграли! Падение 
курса рубля повлияет на все фондовые рынки Европы и США. Это будет 
цепная реакция".
Друкен Миллер и три других управляющих фондами 
посмотрели друг на друга. "Босс, вы хотите сказать, что мы должны 
шортить финансовые рынки других стран?"
"Именно так. Мы не только 
будем шортить их рынки, но и будем использовать более высокий леверидж. 
Таким образом, мы поможем нашим клиентам восстановить свои потери".
Если нет, то Квантовому фонду придет конец. Все мы будем обанкрочены!". ответил Сорос.
Он - Сорос! Он не проиграет! Пока у него еще остались деньги, он может вернуться!
За
 годы работы в качестве управляющего фондом у Сороса появилась привычка 
откладывать часть своих денег на непредвиденные случаи. Без этого 
чрезвычайного фонда он мог бы стать банкротом!
"Босс, звонит мистер Малфой". В кабинет вошла секретарша Сороса.
"Я
 поговорю с ним". Сорос взял трубку телефона на столе. "Малфой, не 
волнуйтесь. Твои инвестиции в безопасности. Да... Мое обещание, что вы 
будете получать не менее 10% прибыли, не изменится... это так. Сейчас мы
 понесли некоторые потери, но у нас все еще есть шанс получить прибыль. 
Доверьтесь мне и подождите около двух недель. Я верну вам деньги в 
течение двух недель. Если вы заставите меня вернуть вам деньги сейчас, 
вы не получите обратно ни цента!".
После того как Малфой успокоился, поступил еще один звонок.
Сорос
 продолжал объяснять своим клиентам, что хочет, чтобы они ему доверяли. 
Конечно, у его клиентов нет другого выбора, кроме как довериться ему. В 
противном случае они смогут получить обратно лишь менее половины своих 
инвестиций в Quantum Fund.
Повесив трубку, Сорос приказал Друкену 
Миллеру и его людям. "Продайте завтра все наши облигации и акции и 
переведите наши средства на финансовый рынок Германии и Беларуси. Это 
наш единственный шанс восстановить наши потери!".
......
"Брат
 Фэн, меры России слишком экстремальны". Фу Гуанчжэн был ошеломлен. Эти 
меры приведут к тому, что Россия потеряет свой кредитный рейтинг, и все 
меньше людей будут вести с ней дела.
"Хотя эти меры крайние, они очень эффективны. По крайней мере, сейчас это лучшее решение для России". ответил Фэн Юй.
В
 настоящее время в России наблюдается банковский кризис, и люди 
запасаются всеми видами товаров повседневного спроса. Состоятельные люди
 пытаются обменять доллары США на рубли, что приводит к дальнейшему 
падению курса рубля.
Уровень безработицы в России также вырос, и доходы всех людей упадут.
Дефолт России по своим облигациям оказал значительное влияние.
Фэн Юй уверен, что Россия не погасит свои суверенные долги даже через 
три месяца. Сначала им нужно использовать свои средства для стабилизации
 страны.
"Раз вы знаете об этом, почему вы просили всех 
консервативно торговать на рынке других стран? Если мы будем 
использовать высокий леверидж, наша прибыль будет в разы больше!" 
спросил Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна и спросил. "А что, если Россия не примет этот метод?"
"А?
 Разве ты не говорил, что они обязательно будут использовать этот метод?
 Вы также упомянули, что это лучшее решение". слабо спросил Фу Гуанчжэн.
"Я
 сказал, что если это буду я, то я буду использовать этот метод. Но я не
 определяю политику России. Если они не будут использовать эту тактику, а
 другие страны решат поддержать Россию, предоставляя ей кредиты и 
помощь, мы понесем большие потери, когда будем шортить рынок других 
стран с высоким кредитным плечом!"
Фэн Юй также не уверен, будет 
ли Россия проводить такую экстремальную политику. В конце концов, Россия
 - сверхдержава, а не маленькая страна. Они будут осуждены остальными 
странами за невыплату своих долгов!
Поэтому Фэн Юй уведомил 
профессора Ляна и Фу Жунци, попросив их создать небольшой портфель на 
финансовых рынках других стран и быть готовыми в любой момент увеличить 
свои инвестиции. Но все они не решились использовать высокие кредитные 
плечи и захеджировали свои позиции.
Это снизит их доходность, но и
 снизит риски. Кроме того, их инвестированная сумма высока, и они все 
равно получат хорошую прибыль.
"Тогда почему мы не выходим на 
рынок Беларуси или Украины? Эти рынки должны сильно пострадать от мер 
России". с любопытством спросил Фу Гуанчжэн. Из-за Кириленко они не 
нападают на Россию, но эти две страны должны быть в порядке.
"У 
нас с братом Ки много инвестиций в этих двух странах, и многие партнеры 
брата Ки оттуда. Что еще более важно, эти две страны находятся близко к 
России, и они могут использовать экстремальные методы, чтобы уничтожить 
наши инвестиции."
Фу Гуанчжэн немного подумал и кивнул. Все верно.
 Эти две страны - бывшие союзники Советского Союза и очень близки к 
России. Не стоит их трогать.
То, что сделала Россия, оказало значительное влияние на эти две страны. В будущем их отношения будут испорчены.
Получение
 прибыли от этих западных стран считается хорошей сделкой. Хотя Фэн Юй 
также сообщил об этом Ли Цзекаю, инвестиции семьи Ли были намного 
меньше, чем у семьи Фу. После этого раунда состояние Фу Жунци догонит 
состояние Супермена Ли, и общее состояние семьи Фу еще больше 
увеличится. Они еще больше укрепят свой статус самой богатой семьи Азии!

    
  





  


  

    
      Азиатский финансовый кризис затронул весь мир, а обесценивание рубля вызвало обвал фондовых рынков Европы и США.
Некоторые инвесторы немедленно вывели свои вложения, чтобы избежать риска, а некоторые стали банкротами.
Даже
 такие опытные инвесторы, как Сорос, понесли огромные потери, не говоря 
уже о других инвесторах. Эти инвесторы, возможно, и не пытались 
заработать на российских рынках, но они также понесли убытки, когда 
фондовые рынки их стран рухнули. До этого обвала фондовые рынки этих 
стран работали хорошо.
Большинство инвесторов были мрачны, но Фэн Юй, ужинающий в доме Фу Жунци, и семья Фу улыбались.
Хотя их прибыль не очень высока в этот раз, когда все теряют деньги, они будут единственными победителями.
"Племянник
 Фэн, мы снова заработаем очередную сумму денег, а Сорос понесет 
огромные убытки. Нам больше не нужно беспокоиться о Гонконге". Фу Ронгку
 рассмеялся.
"Второй дядя Фу, Гонконг тоже может быть не в 
безопасности. Экономика Гонконга также пострадала, и фондовый рынок 
резко упал. Хотя Сорос не участвует в этом, все выглядит не очень 
хорошо".
Фу Жунци выругался. "Почему вы каждый раз так оптимистичны, и откуда вы знаете, что Сорос понес огромные потери?"
с
 любопытством спросил Фу Жунцю. "Вы все те, кто говорил, что Сорос вышел
 на российский рынок в поисках выгодных сделок. Теперь российский 
финансовый рынок рухнул, как Сорос может не понести убытки? Я думаю, что
 Сорос может быть почти банкротом, верно?"
добавил Фу Ронгбинг. 
"Даже если Сорос не потерял все свои деньги, он все равно должен 
отвечать перед клиентами своего фонда Quantum. Он гарантировал своим 
инвесторам их капитал, и я боюсь, что ему придется использовать все свои
 активы, чтобы компенсировать убытки своих клиентов."
Фу Жунци посмотрел на всех и спросил Фу Гуанчжэна. "Гуанчжэн, что ты думаешь?"
"Дядя,
 Сорос - всемирно известный управляющий хедж-фондом, и раньше говорили, 
что он лучший в мире управляющий фондом. Он, несомненно, будет 
хеджировать свои инвестиции.
Хотя рубль обесценился и российский 
фондовый рынок рухнул, он не должен был потерять все свои деньги. Мы 
можем предсказать, что фондовый рынок других стран пострадает, так же 
как и он".
Фу Жунци кивнул. Под руководством профессора Ляна Фу 
Гуанчжэн совершенствовался и сильно повзрослел. Теперь он больше похож 
на преемника Фу Жунци.
Фу Жунци посмотрел на двух своих младших 
братьев. "Вы все это слышали? Как Сорос может не знать об этом? Каждый 
раз, когда мы инвестируем, мы также сохраняем часть наших денег на 
крайний случай или для возвращения. Неужели вы думаете, что Сорос этого 
не сделает? Если он сможет создать портфель коротких позиций в других 
странах, он должен возместить свои потери. Может быть, он еще сможет 
получить прибыль, если у него хватит смелости".
В настоящее время 
не имеет значения, хватит ли у Сороса смелости пойти на риск. У него нет
 выбора, иначе он не сможет возместить свои потери.
Это похоже на азартную игру, но Сорос должен сделать эту ставку, и у него есть большие шансы на победу!
Фу
 Жунцю и Фу Жунбин смотрят друг на друга и улыбаются. Фу Жунцзин ничего 
не сказал и просто сидел и улыбался. Если бы Гуанчжэн не рассказал ему 
об этом, у него были бы те же мысли, что и у его второго и третьего 
братьев.
На финансовом рынке можно быстро заработать деньги, и это
 заставило Фу Жунцзина решительно настроиться на то, чтобы Фу Гуанчжэн 
женился на Лян Инь. С помощью профессора Ляна все они заработают больше 
денег в будущем, и ему не нужно будет беспокоиться о Гуанчжэне. Его 
старший сын Гуансянь живет не так хорошо, как Гуанчжэн, и он хочет 
оставить ему больше денег.
Фу Жунци намекнул, что следующим главой семьи будет Фу Гуанчжэн.
Фу
 Жунцзин был полон уважения к своему старшему брату. Если он будет 
нынешним главой семьи, то его преемником станет один из его сыновей, а 
не племянников!
Это решение станет критерием семьи. Будущие главы семьи будут выбираться на основе их таланта и успеха.
Этот критерий гарантирует, что семья Фу получит наиболее подходящего лидера, который будет руководить ими в будущем.
Чем сильнее семья, тем больше преимуществ она получит. Их социальный статус также повысится!
Фу
 Жунцзин повернулся и взглянул на Фэн Юя. Если бы Фу Жунцзи не 
представил семью Фу, чтобы заключить мир с Фэн Юем, семья Фу, возможно, 
не стала бы самой богатой семьей в Азии, а Гуанчжэн не стал бы следующим
 наследником.
Когда в прессе писали о Фу Гуанчжэне, то упоминали и Фу Жунцзина. Это вызывало у него гордость!
"Племянник
 Фэн, во что ты собираешься вкладывать деньги после этого? Будешь ли ты 
по-прежнему инвестировать во фьючерсы, или будешь инвестировать в 
фондовые рынки?" спросил Фу Жунци и рассмеялся.
Фэн Юй вытер рот и
 улыбнулся Фу Жунци. "Дядя Фу, ты уже знаешь ответ, зачем ты меня 
спрашиваешь?" В последнее время рынок фьючерсов слишком нестабилен. 
Следить за ним утомительно, а прибыль не будет высокой".
"Хахаха...
 похоже, мы снова на одной волне. Я собираюсь инвестировать в фондовый 
рынок Южной Кореи. Конечно, если там есть хорошие компании, я рассмотрю 
возможность их покупки. Я также присматриваюсь к Малайзии, Сингапуру и 
некоторым другим странам. Вам это интересно?"
У семьи Фу много 
инвестиций в Юго-Восточной Азии, например, в Сингапуре и Малайзии. При 
наличии достаточных средств, вполне нормально увеличить свои инвестиции 
там. Но Фэн Юй не ожидал, что семья Фу в первую очередь рассмотрит Южную
 Корею.
Южная Корея также является целью Фэн Юя.
Интернет-технологии
 Южной Кореи - одни из лучших в мире. В прошлой жизни Фэн Юй считал, что
 в Южной Корее лучшая в мире интернет-инфраструктура. Они лучше, чем 
США, Япония и многие другие страны. Их программное обеспечение, 
персональные компьютеры, компьютерные игры, бытовая техника и т.д. - 
одни из лучших в мире.
По мере развития ПК и интернета рынок видеоигр и т.д. будет иметь большой потенциал, и у Фэн Юя в голове созрел план.
Он хочет приобрести WeMade и Actoz Soft, компании, разработавшие игру для ПК "Легенда мира".
В
 будущем Фэн Юй хочет построить свою игровую империю и самостоятельно 
разрабатывать все популярные игры из своей прошлой жизни. Кроме того, он
 сможет отправлять своих людей на обучение в эти две компании. После 
того, как они освоят все технологии, китайцы смогут разрабатывать все 
популярные онлайн-игры!
"Я также рассматриваю возможность 
инвестирования в южнокорейские компании. Я люблю играть в компьютерные 
игры и думаю о приобретении одной или двух компаний для разработки игр, 
которые мне нравятся. Также я буду инвестировать в электронику или 
покупать некоторые технологии у этих компаний. Конечно, я также буду 
инвестировать в некоторые европейские и американские компании".
Вам
 нравится играть в компьютерные игры, и вы хотите купить компанию по 
разработке компьютерных игр? Фу Жунци подумал о возрасте Фэн Юя и решил,
 что он, возможно, все еще хочет развлечься. Разработкой компьютерных 
игр можно заработать немного денег, но он не верит, что это будет 
чрезвычайно прибыльно.
"Хахаха... хорошо. Дайте мне знать, если мы
 выбрали одни и те же компании. Мы откажемся и не будем с вами спорить!"
 Фу Жунци рассмеялся.
"Спасибо." Фэн Юй улыбнулся. Он знал, что Фу
 Жунци никогда не узнает, насколько высока будет прибыль от компьютерных
 игр в будущем.

    
  





  


  

    
      Когда Фэн Юй и остальные смеются, кто-то впадает в отчаяние.
Сорос
 решил, что у него еще есть шанс вернуться. Хотя фонд, которым он 
располагает, невелик, если он хорошо им распорядится, то сможет вернуть 
свой капитал.
Но в это время в Quantum Fund возникла внутренняя проблема!
Было
 неизвестно, когда это началось. В Quantum Fund появился слух, что Сорос
 потерял все деньги своих клиентов и скоро обанкротится.
Обещанные
 выплаты, которые Сорос дал брокерам, не будут выполнены. Брокеры 
получали годовую зарплату, а не ежемесячную. Им не платили ежемесячно, и
 они не ждут никаких бонусов. Они хотят получать зарплату и комиссионные
 на основании своих контрактов.
В эти несколько дней многие брокеры Quantum Fund попросили выдать им аванс, и большинство из них попросили годовую зарплату.
В
 прошлом это не было проблемой. Даже если бы все брокеры попросили 
авансовую зарплату, Quantum Fund заплатил бы им. В конце концов, Quantum
 Fund богат.
Но сейчас все по-другому. Все деньги Quantum Fund 
были вложены в рынок фьючерсов, чтобы возместить свои потери. Они даже 
не могут позволить своим брокерам получить авансовую зарплату за месяц, 
не говоря уже о годе!
Операционные средства офиса на этот месяц 
также сократились. Сорос даже использовал свою недвижимость, автомобили в
 качестве залога под кредиты для инвестиций в Quantum Fund.
Используя
 резервные средства Quantum Fund, Сорос сможет вернуть свой капитал 
только в крайнем случае. Он обещал своим инвесторам прибыль не менее 
10%.
Если Сорос не сможет получить прибыль для своих инвесторов, 
он должен будет использовать свои собственные деньги, чтобы восполнить 
недостаток. Quantum Fund значительно сократится, и Сорос выбывает из 
списка самых богатых.
В прошлом Quantum Fund столкнулся с 
кризисом. В то время многие инвесторы отозвали свои вложения, и Сорос 
выкупил Quantum Fund. Он был вне себя от радости, поскольку получил 
полный контроль над этим фондом.
Но в этот раз все изменилось. Сорос понес значительные убытки и мог даже обанкротиться.
Ему слишком трудно вернуться!
Сорос
 не знает, почему это происходит. Брокеры его компании доверяли ему и 
смотрели на него свысока. В прошлом все они были послушны, но в этот 
раз, похоже, все они пытаются восстать против него!
"Босс, что нам
 делать? Если мы не выдадим им зарплату, наша деятельность окажется под 
угрозой". Друкен Миллер в панике. Если все брокеры уйдут, как они будут 
управлять таким количеством контрактов? Кроме того, все эти контракты 
заключены со многих счетов.
Фьючерсный рынок нестабилен, и они могут понести убытки, если сделки не будут заключены вовремя.
Внезапное
 падение курса рубля - хороший пример. Управляющие фондами и брокеры не 
смогли вовремя отреагировать, что привело к огромным убыткам.
"Успокойте
 их! Вы должны их успокоить. Скажите им, что еще через две недели наши 
проблемы с денежными потоками будут решены. Мы не только выдадим им 
зарплату, но и даже дадим премию!". Сорос зажег вторую сигару, чтобы 
успокоить себя.
"Босс, я думаю, вы должны поговорить с ними. 
Только вы можете успокоить этих брокеров. Мы с Миллером уже говорили с 
ними, но они отказались слушать".
"Правильно. Босс, мы доверяем вам, и брокеры тоже вам доверяют. Они могут не доверять тому, что мы сказали".
"Босс, может, нам уволить одного или двух из них в качестве предупреждения для других?".
Четыре
 управляющих фондами высказали Соросу свои предложения. Их интересы 
совпадают с интересами Сороса, и большая часть их денег была вложена в 
Quantum Fund.
"Хмф! Когда мы заработали деньги в прошлом году, мы 
дали им высокие бонусы и комиссионные. Их бонусы выше, чем их зарплата. 
Как они могут делать это сейчас?! Мы должны преподать им урок!" 
выругался Друкен Миллер.
Сорос уже пожалел, что дал брокерам 
высокие бонусы на прошлое Рождество. Если нет, то у компании все равно 
останется немного денег, чтобы пережить эти тяжелые времена. Он должен 
был оставить часть прибыли своих инвесторов в компании, и теперь у них 
будет больше средств.
Но, возможно, если Сорос сделал эти вещи, его потери на этот раз будут больше.
Возможно, у него даже не будет шанса восстановиться.
Сейчас
 им не время сожалеть об этом. Они должны придумать решение, чтобы 
преодолеть этот кризис. Если Quantum Fund сможет получить крупные 
инвестиции сейчас, Сорос сможет восстановить свои потери и получить 
прибыль.
"Босс, вы все должны сейчас посмотреть программу на XX телеканале!" крикнул секретарь Сороса, войдя в комнату.
Сорос
 быстро включил телевизор и переключился на этот канал. Это была 
программа о финансах, и глаза Сороса дернулись, когда он увидел в 
программе брокера!
Сорос посмотрел на Миллера. Миллер тоже был 
потрясен. Этот брокер - шпион, которого они послали на сторону Фэн Юя. 
Почему этот человек на телевидении, а они ничего не знают?
"Я 
сказал, что понимаю о Quantum Funds больше, чем вы все. Я раньше работал
 в дочерней компании Quantum Fund и знаком с их операциями. На этот раз я
 уверен, что Quantum Fund потерял все деньги своих клиентов".
"Это
 верно. У Quantum Fund есть резервы, но вы все можете проверить эти 
торговые счета. Резервы - это счета Quantum Fund, а не их клиентов. Это 
означает, что они потеряли все деньги своих клиентов, но их собственные 
деньги все еще на месте. Их клиенты могут подать на них в суд, но до 
окончания дела босс фонда Quantum и управляющие могут жить в роскоши. 
Потери понесут именно эти инвесторы. Даже если Quantum Fund вернет свои 
инвестиции в будущем, не понесут ли эти инвесторы убытки? Как насчет 
процентов и альтернативной стоимости?"
"Миллер! Что происходит?!" гневно крикнул Сорос.
"Босс, я не знаю об этом. Но я уверен, что этот парень предал нас!".
Друкен
 Миллер пришел в ярость. Он заплатил этому человеку большую сумму, но в 
итоге этот человек предал их! Он вдруг понял, что даже человек, которого
 они отправили на сторону Фэн Юя, мог предать их, а что говорить о людях
 в их компании? Неужели они тоже предадут компанию?
"Босс, в нашей компании должен быть шпион!" крикнул Друкен Миллер.
Человек, который подбросил шпиона или подкупил кого-то в компании, должен быть Фэн Юй.
Три других управляющих фондами были ошеломлены. Сорос со всей силы затянулся сигарой.
"Расследуйте!
 Немедленно выясните, кто является шпионом! Я успокою этих брокеров. Вы 
все должны сделать все возможное, чтобы заставить остальных следовать 
нашим планам. Эти две недели имеют решающее значение!"
Сорос выбежал из офиса. Друкен Миллер и остальные посмотрели друг на друга, а затем последовали за ним.

    
  





  


  

    
      Пока Сорос и его люди пытаются решить свои внутренние проблемы, Кириленко наслаждается жизнью.
Россия
 скорректировала свою политику в отношении некоторых отраслей 
промышленности и доли акций, которыми могут владеть иностранные 
инвесторы в своих компаниях. Поскольку иностранные инвесторы уходят из 
России, рыночная стоимость многих российских компаний начинает падать.
В это время Фэн Юй прилетел в Россию. Кириленко и Фэн Юй собираются инвестировать в несколько шахт.
"Фэн, ты видел это? Эта гора будет нашей в будущем. Ты знаешь, сколько мы потратили?" с гордостью спросил Кириленко.
"Если рассчитать ее базу по производительности шахт, то она должна стоить не менее 1 миллиарда долларов США".
"Нет...
 мы используем рубли для расчетов. Я потратил 1,1 миллиарда долларов США
 в рублях, но сейчас это всего лишь чуть больше 700 миллионов долларов 
США".
Фэн Юй поднял брови: брат Ки получил хорошую сделку. 
Интересно, как ему удалось убедить другую сторону согласиться 
использовать рубли в этой сделке?
Эта гора полна полезных 
ископаемых, и в будущем она будет принадлежать их горнодобывающей 
компании. Сегодня Кириленко привел с собой Фэн Юя не только для того, 
чтобы рассказать ему, что он купил гору.
Кириленко указал на карту
 на столе. "Некоторые наши шахты находятся слишком далеко отсюда, и я не
 буду вас туда приводить. Смотрите сюда. Это нефтяное месторождение - 
наше. В этом районе много углей, и они тоже наши. Здесь добывают 
природный газ, и он тоже принадлежит нам. Кроме того, в этом районе есть
 особые металлы. И, наконец, эта шахта - самая обычная железная шахта, 
но там есть большие залежи железа!".
Кириленко рисовал круги на карте, объясняя Фэн Юю.
"Сколько мы потратили на все эти шахты?"
"Около 5 миллиардов долларов США. Все контракты подписаны. Осталось только перевести деньги". взволнованно сказал Кириленко.
"Хорошо.
 Я позвоню позже и попрошу своих людей перевести деньги". Фэн Юй кивнул.
 Через один-два года стоимость этих рудников резко возрастет, и они 
будут стоить в несколько раз больше, чем они заплатили.
Единственное,
 о чем жалеет Фэн Юй, - это то, что Россия ограничила иностранцев в 
праве владеть более чем 50% акций важных ресурсов. На некоторые минералы
 действует ограничение в 25%. Их горнодобывающая компания имеет 
разрешение на добычу специальных минералов, которые используются для 
производства оружия, подпадает под это новое правило. Поэтому Фэн Юю 
пришлось раздать 2% своих акций российскому управленческому персоналу.
Конечно, Кириленко компенсировал Фэн Юю. Эти 2 % акций считаются бонусами от них.
Руководство
 горнодобывающей компании несказанно обрадовалось. Эта горнодобывающая 
компания стоит почти миллиард долларов США, а 2 % - это около 200 
миллионов долларов США.
Хотя эта сумма распределяется между 
десятками сотрудников, каждый из них получит акции на сумму не менее 1 
миллиона долларов США. Некоторые даже получат акции на сумму более 20 
миллионов долларов США!
Сотрудники были тронуты и выразили преданность компании.
"Лео,
 наша горнодобывающая компания, не получает прибыли в эти несколько лет,
 и вы все можете получать только базовую зарплату. Это то, что вы все 
заслужили. В конце концов, вы все внесли большой вклад в развитие 
компании. Конечно, вы все также должны поблагодарить Фенга. Без него 
наша компания не будет существовать!".
Лео и остальные члены руководства компании выразили свою благодарность Фэн Юю, но лицо Фэн Юя изменилось.
Ф**к! Почему вы все поднимаете бокалы? Вы все пьете водку, а я не люблю пить!
Но Фэн Юй был вынужден принять их тост. Он выпил небольшой стакан водки и сказал, что предпочитает пить пиво.
После
 того, как Фэн Юй сказал это, он пожалел об этом. Черт! Неужели вы все 
не можете пользоваться нормальными стаканами? Почему вы все приносите 
пивные кружки?!
Эти пивные кружки - не обычные пивные кружки. Это 1-литровые пивные кружки!
Фэн
 Юй заставил себя допить одну кружку пива и скрылся в ванной. Ему 
интересно, эта культура питья только в компаниях Кириленко, или во всех 
российских компаниях она есть?!
Я здесь только для того, чтобы посмотреть. Почему это превратилось в пьянку?!
Через некоторое время Кириленко зашел в ванную. Он тоже должен был выпить много пива.
"Фэн, почему ты все еще здесь? Многие люди ждут тебя, чтобы выпить".
Фэн Юй запаниковал. "Эррр... Мой желудок плохо себя чувствует и не может пить".
"Какая
 жалость. Я попросил своих людей принести десять бочек пива. Вы все в 
порядке? Не хотите посетить врача компании?" спросил Кириленко.
"Нет необходимости... Я буду в порядке после отдыха".
"Хорошо. Подождите меня. Я выпью с ними тост и отправлю вас обратно".
Фэн
 Юй остался доволен таким раскладом. Он всегда считал, что пить нужно в 
меру и не обязательно напиваться каждый раз. Но брат Ки утверждает, что 
если человек не собирается напиваться, то какой смысл пить?
Через 
некоторое время Кириленко вернулся к Фэн Юю с несколькими мужчинами за 
спиной. Все они держат в руках по несколько бутылок водки.
"Фэн, 
сегодня все такие счастливые. В будущем мы станем крупнейшей частной 
горнодобывающей компанией в России! Может быть, мы станем и крупнейшей в
 мире горнодобывающей компанией!"
"Брат Ки, ты помнишь, что я 
просил тебя купить страховку для всех и позаботиться об их безопасности?
 Все жизни драгоценны!" Фэн Юй напомнил Кириленко, так как боялся, что 
Кириленко проигнорирует его напоминания.
"Не волнуйтесь. Я поручил
 Лео и его людям сделать это. Наша горнодобывающая компания в настоящее 
время является образцом безопасности в горнодобывающей промышленности, и
 я не буду экономить на страховке. Все в компании - наши 
соотечественники! Я не позволю, чтобы с ними что-то случилось!"
Фэн Юй кивнул. Компания может получать высокие прибыли, и ей не нужно экономить на безопасности своих шахт.
"О, у меня для вас есть хорошие новости. Наши супермаркеты уже начали работу!"
"Так
 быстро? Разве ты не говорил мне, что в прошлом месяце ты еще искал 
места?" Фэн Юй был озадачен. Даже если вы так быстро нашли подходящие 
места, но как насчет ремонта? Продвижение и маркетинг? Одного месяца 
недостаточно, чтобы сделать все это.
"Хахаха... Я заключил сделку с боссом второй по величине сети супермаркетов в России.
Мы будем инвестировать в эту сеть, и вы с ним будете владеть по 30% акций, а я - 40%. Не проще ли так?"
Эту
 идею предлагает один из людей Кириленко. Хотя им придется потратить 
немного больше денег, российская экономика сейчас не в лучшем состоянии.
 Этот босс понес убытки и не может получить ни одного кредита в банках 
из-за своих непогашенных кредитов. Российские банки сейчас начали 
жесткие меры по выдаче кредитов.
Это позволило Кириленко 
инвестировать в эту сеть супермаркетов. Сеть супермаркетов сразу же 
открыла еще двадцать торговых точек в тех местах, которые они разведали,
 и теперь они являются крупнейшей сетью супермаркетов в России.
"Фэн, я сегодня очень счастлив! Выпей со мной сегодня!"
Фэн Юй пристально посмотрел на Кириленко. Черт! Ты хочешь, чтобы я снова с тобой выпил?! Могу я вместо этого выпить чаю?

    
  





  


  

    
      Фэн Юй использовал отговорку о плохом самочувствии, чтобы не пить. Кириленко может пить только сам, а Фэн Юй пьет чай.
Чай намного вкуснее алкоголя, почему все не пьют чай? Он согревает тело и улучшает самочувствие.
"Брат
 Ки, мы вложили столько денег в нашу сеть супермаркетов, почему ты 
говоришь, что мы собираемся открыть еще 20 супермаркетов?" недоумевает 
Фэн Юй. Инвестиций Кириленко и Фэн Юя достаточно, чтобы открыть еще 40 
супермаркетов, а цены на недвижимость в России не такие высокие, как в 
Китае.
"У той сети супермаркетов был большой долг, и они 
использовали банковские кредиты для развития. Часть наших инвестиций 
используется для погашения кредитов. В этом году дела в экономике идут 
не очень хорошо, и им пришлось отложить некоторую сумму денег, чтобы 
рассчитаться за свои товары". Кириленко допил рюмку водки и сказал.
Фэн
 Юй сделал приблизительную оценку масштаба этой сети супермаркетов по 
отношению к его инвестициям и решил, что это хорошая инвестиция. Самое 
главное, что эта сеть супермаркетов станет крупнейшей в России, и этот 
статус поможет ее развитию.
"Брат Ки, ты еще помнишь, что мы 
обсуждали? Эта сеть супермаркетов будет сосредоточена не только в 
России. Мы должны открыть филиалы и в других странах Восточной Европы. 
Эта сеть станет крупнейшей в мире розничной корпорацией.
Если они 
смогут открыть филиалы в этих странах, то масштабы будут больше и будет 
более широкий выбор товаров. Известность бренда также повысится".
"Я
 знаю. Я все еще веду переговоры с двумя сетями супермаркетов в Украине и
 Беларуси, чтобы приобрести их. Но мы должны работать с людьми там. Не 
волнуйтесь. Мы по-прежнему будем использовать бренд нашей сети 
супермаркетов".
Изначально Кириленко хотел создать свои филиалы. 
Но, изучив те регионы, он понял, что это не так просто. Кто-то открыл 
сеть супермаркетов раньше него, и большинство хороших мест было занято. 
Но, к счастью, эти две сети супермаркетов совсем небольшие и не дорогие.
Также
 обесценивание рубля затронуло Украину и Беларусь. Валюты этих двух 
стран обесценились на 35% и 70% соответственно. Пострадали все страны 
региона, поскольку большинство их валют привязаны к российскому рублю.
Экономическое воздействие на эти страны также позволило Кириленко стать крупнейшим ритейлером в Восточной Европе!
Кроме
 Украины и Беларуси, в остальных странах супермаркеты только начали 
работать. Кириленко уверен, что сможет победить эти компании или легко 
приобрести их.
Фэн Юй доволен. У Кириленко все еще много способных
 подчиненных, и они могут быть лучше в управлении компаниями, чем Фэн 
Юй. Единственный их недостаток - они не обладают такой дальновидностью, 
как Фэн Юй.
"Послушайте, Ки, какую отрасль сейчас продвигает российское правительство? Я говорю о льготной политике для инвесторов".
"Строительство,
 строительные материалы, деревообработка, пищевая промышленность, 
текстиль и т.д., которые в основном относятся к легкой промышленности. 
Единственная отрасль для тяжелой промышленности - это 
автомобилестроение. Я думаю, что телекоммуникационная промышленность 
также имеет некоторые субсидии". Что не так? Вы подумали о хороших 
инвестициях?" Кириленко опустил свой стакан и взволнованно посмотрел на 
Фэн Юя.
Фэн Юй и Кириленко сотрудничали в автомобилестроении и 
телекоммуникационной промышленности, оставалась только легкая 
промышленность. Фэн Юй уже вложил деньги в минералы и драгоценные 
металлы, и теперь ему не во что вкладывать деньги.
Фэн Юй 
задумался на некоторое время. Даже если для инвесторов нет льготной 
политики, он все равно хочет вложить деньги в какую-нибудь отрасль.
"Брат Ки, тебя интересует пищевая промышленность? Доход может быть не очень высоким, но он будет стабильным".
"Пищевая
 промышленность? Неважно. Мои люди уже изучали эту отрасль, но 
доходность слишком низкая. Россия отличается от Китая. Наша еда не такая
 вкусная, как в Китае".
Если у россиян нет спроса на высококачественные продукты питания, то и прибыль будет невелика.
Поскольку
 брат Ки не заинтересован, Фэн Юй отказался от этой идеи. В конце 
концов, это позволит Beidacang выйти на российский рынок.
"А как насчет мебельной промышленности?"
"Мебель?
 Деревообрабатывающая промышленность? Это не сработает. В России все еще
 много небольших местных мебельных фабрик. Хотя вы хорошо умеете 
создавать бренды, продажи могут быть не очень хорошими. Некоторые 
крупные мебельные фабрики из Западной Европы плохо работали на рынках 
Восточной Европы. Неплохо идут дела только у нескольких элитных брендов,
 и этот сегмент слишком мал, чтобы мы могли туда войти". Кириленко 
покачал головой. Он тоже присматривался к этой отрасли.
"А как 
насчет строительных материалов? У нас так много шахт, и если добывать 
только драгоценные металлы, это будет слишком расточительно. Мы можем 
создать металлообрабатывающую компанию для переработки сырья, и у нас 
есть на это разрешения".
"Вы хотите увеличить наши масштабы? Но 
при таком масштабе наше производство превысит спрос в России, и мы 
должны будем экспортировать его".
"Я думаю, что у этой отрасли 
большой потенциал. В конце концов, нашему автомобильному заводу нужно 
много металла, и мои компании в Китае займут значительную часть нашего 
производства." сказал Фэн Юй. Он также может продавать свои металлы 
некоторым китайским компаниям по более низким ставкам в качестве вклада в
 развитие страны.
"Хорошо. Я прислушаюсь к вам. Я заставлю своих людей работать над этим и начну производство в следующем году!"
"Мы
 также можем создать химический завод. Мы можем использовать его не 
только для переработки сырой нефти, но и для производства товаров первой
 необходимости и косметики. Вы должны знать, сколько стоит набор 
фирменной косметики в США и Западной Европе. Прибыль в косметике очень 
высока. Все, что нам нужно, - это создать бренд, и мы сможем получить 
долю рынка".
В прошлой жизни Фэн Юй считал, что продажи косметики в
 Азии самые высокие. Только в одном Китае продажи косметики растут с 
каждым годом, а Китай - самый большой рынок косметики в мире!
Китайцы предпочитают импортные товары, особенно из Европы. Россия также является европейской страной.
Когда эта косметическая компания займет рынок Восточной Европы и Китая,
 она станет одним из крупнейших производителей косметики в мире!
Инвестиции
 в нефтеперерабатывающий завод высоки. Без инвестиций Фэн Юя Кириленко 
не сможет позволить себе создать нефтеперерабатывающий завод. Теперь они
 собираются инвестировать в товары повседневного спроса, и инвестиции 
еще больше увеличатся.
К счастью, в России все еще много людей, обученных химической промышленности.
"Хорошо.
 Я прислушаюсь к вам и в этом вопросе. Этот химический завод должен быть
 самым большим! Но Фенг, у меня может не хватить денег, чтобы вложить в 
это".
"Сначала ты можешь получить кредит. Прибыль от наших шахт, 
супермаркетов, электронных заводов, автомобильных, будет через два 
года". Фэн Юй знал, что Кириленко хочет получить больше акций, но Фэн Юй
 не хочет потерять и в этом предприятии.
"Хорошо. Это все? Есть ли у вас еще другие новые инвестиции, в которых вы заинтересованы?"
"Пока это все. Я думаю, когда эти компании будут развиваться, вы станете самым богатым человеком Европы!
Глаза Кириленко загорелись. Самый богатый человек Европы! Это название звучит потрясающе!

    
  





  


  

    
      После того, как они обсудили сотрудничество, Фэн Юй понял, что его инвестиции в Россию на этот раз довольно велики.
Только
 в горнодобывающую компанию каждый из них увеличит свои инвестиции более
 чем на 2 миллиарда долларов США. Инвестиции в супермаркеты, химический 
завод, металлообработку тоже достаточно велики. Другие бизнесмены не 
смогут позволить себе даже одну из этих инвестиций.
До этих 
инвестиций они вкладывали деньги в электронные заводы, интернет-компании
 и т.д. Теперь даже самый богатый человек в России планирует получить 
кредиты.
"Фэн, мне нужно кое-что уточнить у тебя. Это касается 
того парня, Путина, о котором ты уже упоминал. Ты уверен, что он сможет 
достичь такого положения?".
Эта информация критически важна для 
отца Кириленко и его семьи. Если они встанут не на ту сторону, его отец 
потеряет возможность продвинуться вверх.
"Что случилось? Этот 
парень только что стал первым заместителем премьер-министра. Вы можете 
видеть, как быстро он продвигался по карьерной лестнице. Разве этого не 
достаточно, чтобы доказать это?" уверенно ответил Фэн Юй.
"Но ведь есть три первых заместителя премьер-министра, а у него меньше всего власти".
"Посмотрите
 на его резюме. Он один из самых доверенных помощников Ельцина. В это 
время в следующем году слово "заместитель" будет убрано из его титула".
Кириленко
 сомневался. Может ли кто-то так быстро получить повышение? Но он 
вынужден был признать, что продвижение Путина очень быстрое. Такое 
быстрое продвижение может произойти только во время войны.
В прошлой жизни Фэн Юй Путин был известен как крутой парень и много лет входил в список самых влиятельных людей мира.
С
 тех пор как Путин пришел к власти, он ни разу не был исключен из 
списка. Кириленко доверял Фэн Юю. Хотя он не знает, как Фэн Юй 
анализирует российских политиков, все его предыдущие предсказания были 
точными. Фэн Юй также точно предсказывает события в США.
Основные 
исторические события не отклонились от предыдущей жизни Фэн Юя. Фэн Юй 
все еще может использовать эти события для развития своего бизнеса.
"Хорошо. Фэн, я скажу отцу, чтобы он поддержал Путина!".
Кириленко
 и его семья уже анализировали ситуацию. Даже если бы они сделали ставку
 не на того человека, Путин тоже был бы вторым лицом в команде. В конце 
концов, Путин из фракции Ельцина.
Возраст Сенченко определил его 
карьерный рост. Он может получить повышение только еще один раз, но 
старший брат Кириленко - другое дело. Он еще молод, и если он сможет 
продвинуться по карьерной лестнице дальше, это будет выгодно Кириленко и
 его семье.
Не только Кириленко и его семья были озадачены. Многие
 высокопоставленные чиновники также были озадачены Путиным. Как офицер 
разведки КГБ так быстро продвинулся по служебной лестнице? Ведь он еще 
так молод!
"Брат Ки, вы все не пожалеете об этом решении". Фэн Юй ответил загадочной улыбкой.
Чем
 лучше Кириленко будет в России, тем больше прибыли получит Фэн Юй от 
своих инвестиций. Фэн Юй также будет в выигрыше, когда семейный статус 
брата Ки повысится. В противном случае Фэн Юй не станет рассказывать обо
 всем этом Кириленко и его семье.
Фэн Юй не привык, чтобы Кириленко говорил с ним серьезно. Он по-прежнему предпочитает веселого Кириленко.
"Брат Ки, как продвигается строительство твоего особняка?" Фэн Юй попытался разрядить обстановку, заговорив о других вещах.
"Все
 идет гладко, но продвижение не быстрое". Из-за географического 
положения России строительство может вестись только несколько месяцев в 
году.
"Разве это не то, чего вы хотели? Ты ведь тоже не хочешь жениться так рано?". Фэн Юй рассмеялся.
"Брак
 не привяжет меня к месту. Я также не нахожусь все время в России. Я 
могу поехать в Гонконг, США и т.д.". Кириленко поднял брови и гордо 
сказал.
Фэн Юй покачал головой. Гонконг стал для Кириленко вторым 
домом. Фэн Юй решил, что в будущем он не должен знакомить своих друзей с
 Фу Гуанвэем!
Кириленко сделал большой глоток из своего бокала и с
 грустным лицом сказал. "Фэн, я заметил, что в последнее время я не так 
счастлив, как раньше".
"Что случилось? Ты столкнулся с какими-то проблемами в последнее время?" Фэн Юй хотел сказать ему.
. 'Что тебя беспокоит? Поторопись и скажи мне, чтобы я мог посмеяться над тобой".
"В
 прошлом у меня не было много денег, но я чувствую, что ни в чем не 
испытываю недостатка. Я могу каждый день ходить на охоту, рыбалку, 
играть в карты с друзьями. Куда бы я ни вышел, за мной приедет машина. Я
 каждый день ем вкусную еду и могу купить все, что захочу".
"Ты и сейчас можешь ходить на охоту, рыбалку. Есть ли что-то, что ты хочешь купить, но не можешь себе позволить сейчас?".
"Но
 сейчас я чувствую, что моих денег никогда не хватает. Мало того, что 
мне нужно вкладывать деньги в бизнес, так еще нужно делать бесприбыльные
 инвестиции для своей семьи. Я даже сталкиваюсь с ограничениями, когда 
хочу развлечься с другими девушками".
А? Должно быть, именно последний пункт делает тебя несчастным, верно?
"Брат
 Ки, если ты считаешь, что твоих денег недостаточно, мы можем сдержать 
некоторые инвестиции. Зарабатывать деньги нужно для того, чтобы 
наслаждаться жизнью. Ты можешь поучиться у меня и позволить своим людям 
управлять твоими компаниями. Таким образом, у вас будет больше времени 
для себя, чтобы заниматься тем, что вам нравится".
Хотя Кириленко 
нанял много профессиональных менеджеров, он по-прежнему сохраняет за 
собой большую часть полномочий. Большинство вопросов по-прежнему требуют
 его одобрения. Похоже, он не очень доверяет своим подчиненным.
"Чем вы занимаетесь большую часть своего времени? Я редко вижу, чтобы ты играл в маджонг".
Фэн
 Юй закатил глаза. Кто вам сказал, что все китайцы любят играть в 
маджонг? Фэн Юй играет в маджонг только время от времени, чтобы 
скоротать время, и не играет в него каждый день.
"Ты можешь 
заняться каким-нибудь видом спорта, например, плаванием, баскетболом и 
т.д., или поиграть в шахматы, или почитать. Вы можете начать новое 
хобби. Не кажется ли тебе скучным пить каждый день?".
"Пить - это 
не скучно". Для Кириленко выпивка - самое интересное 
времяпрепровождение. "Но я уже давно не занимаюсь спортом. Да. После 
того как я купил баскетбольную команду, я буду играть с ними. Я был 
лучшим игроком в баскетбольной команде моей школы".
Фэн Юй все еще хотел убедить Кириленко, но вдруг услышал громкий храп Кириленко с дивана.
WTF?! Это моя комната, и почему ты здесь спишь?
Скорее просыпайся! Как я буду спать с твоим храпом?!
Кириленко крепко спал и не хотел просыпаться!
Фэн Юй мог только взять ключи от комнаты Кириленко из своего кармана и спать в его комнате!
Фэн Юй сделал себе мысленную заметку, чтобы в будущем не позволять Кириленко пить в его комнате и болтать с ним по ночам!

    
  





  


  

    
      Влияние азиатского финансового кризиса ослабло, поскольку все страны 
совместно работают над восстановлением экономики и пользуются поддержкой
 международных организаций.
Однако доходы этих стран резко упали 
по сравнению с предыдущими годами. Такие страны, как Таиланд и 
Индонезия, серьезно пострадали от кризиса, их доходы упали более чем на 
40%!
Этот год также не является удачным для этих стран. Китай - 
одна из немногих экономик, которые не были серьезно затронуты кризисом.
Гонконг
 также пострадал от кризиса. Тем не менее, состояние семьи Фу, семьи Ли и
 других семей магнатов увеличилось. В целом, экономика Гонконга остается
 стабильной.
В этой жизни рынок недвижимости и фондовый рынок 
Гонконга не потерпели крах. Гонконг по-прежнему является финансовым 
центром Азии и обогнал Токио.
Влияние крайних мер России также 
ослабло. Европейские фондовые рынки также начинают улучшаться, и Фэн Юй 
начинает рассчитываться по своим будущим контрактам, чтобы вывести свой 
капитал.
......
"Фэн Юй, ты не собираешься инвестировать в 
фондовый рынок Гонконга? Гонконгский фондовый индекс восстановится до 
более чем 13 000 пунктов, и мы присмотрели акции нескольких компаний. 
Эти акции должны удвоиться в цене к следующему году!" убеждал профессор 
Лян.
"Профессор Лян, я доверяю вашему анализу, но я все же думаю, 
что фондовый рынок США будет лучше. Кроме того, большая часть моих денег
 была вложена в физические предприятия, и я планирую приобрести 
несколько компаний."
"Я также думаю, что американский рынок будет 
расти, но США слишком много внимания уделяют интернет-технологиям, и 
формируется экономический пузырь. Как только этот пузырь лопнет, рынок 
рухнет!".
Профессор Лян действительно необычный человек. Он уже 
сейчас может предсказать появление пузыря dot.com. Фэн Юй знает о рынке 
США лучше, чем профессор Лян, и он знает, что пузырь не лопнет в эти два
 года. Этого периода ему хватит, чтобы заработать много денег.
"Профессор Лян, я понимаю, о чем вы говорите, но поверьте мне.
Я могу вовремя разгрузить свои акции, и в следующем году я буду 
потихоньку распродавать свои акции Microsoft. У интернет-технологий 
высокий потенциал, но сейчас не самое подходящее время, чтобы затягивать
 в сеть".
Через десять лет технологические фирмы захватят мир, и 
почти половина компаний из списка Fortune 500 будут фирмами, связанными с
 технологиями. В то время интернет станет частью жизни каждого.
А 
сейчас? ПК еще не получили широкого распространения, не говоря уже об 
Интернете. Многие технологические компании только рисуют красивую 
картину, чтобы заманить инвесторов. Когда инвесторы поймут, что 
происходит, эти технологические фирмы разорятся!
"Я знаю, что у 
тебя не будет проблем". Профессор Лян похлопал Фэн Юя по плечу. У этого 
молодого человека больше драйва, чем у него.
"Брат Фэн, я слышал, 
что ты основал новую инвестиционную компанию, специализирующуюся на 
венчурных инвестициях, в Китае". спросил Фу Гуанчжэн.
"Именно так.
 Я хочу инвестировать в некоторые потенциальные компании и надеюсь, что 
они смогут заработать для меня деньги в будущем". Фэн Юй улыбнулся.
Работать
 слишком утомительно. Если Фэн Юй вложит деньги в правильную компанию, 
то через десять лет его прибыль увеличится более чем в сто раз! Когда 
это произойдет, деньги будут поступать на его банковский счет, даже 
когда он ничего не делает.
"Почему ты интересуешься всеми видами 
промышленности? Разве у вас нет какой-то отрасли, на которой вы 
сосредоточились?" Новая инвестиционная компания Фэн Юя называется Tai 
Hua Consultancy. Если вы считаете, что у вас есть отличное предложение, 
вы можете попросить инвестиции у этой компании.
Даже если это 
венчурная компания, должна быть отрасль, на которую вы ориентируетесь. 
Вы не можете инвестировать в компании всех отраслей, потому что 
считаете, что у них есть потенциал. Это невозможно!
История доказала, что все отрасли имеют свои подъемы и спады. Все отрасли не могут быть хорошими в одно и то же время.
"Да. Технологические фирмы".
Фу Гуанчжэн: "......"
Вы
 только что согласились с профессором Лянгом, что в технологической 
отрасли формируется экономический пузырь, который лопнет через два года.
Поскольку
 вы знаете, что формируется пузырь, почему вы все еще инвестируете в 
него? Двух лет недостаточно для того, чтобы компании, в которые вы 
инвестировали, вышли на биржу. Как вы собираетесь вернуть свой капитал, 
не говоря уже о получении прибыли?
"Вы думаете, что в 
технологические компании не стоит вкладывать деньги? Вы знаете, что 
происходит с Pacific Century Group в последнее время?" спросил Фэн Юй.
"Pacific Century Group Ли Цзекая? Что случилось?" Фу Гуанчжэн тоже инвестировал в эту компанию.
Фэн Юй покачал головой. Ты вложил деньги в эту компанию, и тебя это не волнует?!
"Pacific
 Century Group" только что приобрела участок земли для строительства 
киберпорта. Он использовал этот проект, чтобы получить полный кредит в 
банке без залога."
"Это потому, что его отец - Супермен Ли. Если 
нет, то как он может получить такой большой кредит?" ответил Фу 
Гуанчжэн. Ли Цзэкай зависит от статуса своей семьи, и его нельзя 
сравнивать с ним.
"Я не отрицаю, что он может получить этот кредит
 благодаря Супермену Ли. Но почему Супермен Ли решил помочь ему получить
 этот кредит? Это значит, что Супермен Ли считает, что у этого проекта 
есть потенциал и что правительство Гонконга будет в выигрыше!"
Фу 
Гуанчжэн молчал. Должно быть, именно Супермен Ли помог Ли Цзэкаю 
получить этот кредит. Эти банки знают, что Супермен Ли не увидит 
банкротства своего сына. Даже если Ли Цзекай не сможет выплатить кредит,
 Супермен Ли придет ему на помощь.
Но почему Супермен Ли решил 
помочь Ли Цзекаю? Единственная причина заключается в том, что Супермен 
Ли считает, что этот проект имеет большой потенциал. Супермен Ли никогда
 не делал неудачных инвестиций, а тем более таких высоких инвестиций, 
как эта.
Но это также и хорошо. Фу Гуанчжэн и Фэн Юй имели 
некоторые акции Pacific Century Group. Если Pacific Century Group 
заработает деньги, они тоже получат долю.
"Это значит, что вы считаете, что за технологическими фирмами будущее?"
"Я
 всегда верю, что технологии принесут высокую прибыль. Китайское 
технологическое развитие Интернета отстает и началось совсем недавно.
Когда он достигнет следующей стадии роста, доходность будет высокой. По
 моим оценкам, доходность будет как минимум в 20 раз больше моих 
первоначальных инвестиций. До тех пор пока одна из двадцати компаний, в 
которые я инвестировал, сможет достичь следующей стадии, я не понесу 
никаких потерь. Конечно, будут компании, которые не оправдают моих 
ожиданий, но их не должно быть много".
В этом и заключается 
очарование венчурного инвестирования. 5% успеха достаточно, чтобы 
вернуть капитал, и это отличается от торговли. Фэн Юй не нужно тщательно
 следить за этим.
Фу Гуанчжэн кивнул и решил навестить Ли Цзэкая 
завтра. Все его деньги были вложены, но у его отца все еще есть деньги, 
которые можно вложить.
"Брат Гуанчжэн, брат Фу, о чем вы все говорите? Вы все говорите о невезении Сороса?" Фу Гуанвэй взволнованно подошел.

    
  





  


  

    
      Невезение Сороса?
Фэн Юй и Фу Гуанчжэн посмотрели друг на друга и рассмеялись. Они слышали, что у Сороса сейчас проблемы.
Фэн
 Юй - одна из причин поражения Сороса в России. В прошлой жизни Фэн Юй 
потерял много денег из-за политики России. Но его потери не могут 
сравниться с его жизнью, так как Фэн Юй провел эту политику в нужное 
время, и Сорос не смог вовремя среагировать.
Однако у Сороса все еще есть шанс вернуться с отложенными им средствами.
Но
 Фэн Юй подговорил своего шпиона в лагере Сороса объединить брокеров 
Сороса, чтобы они потребовали свою зарплату, обнажив финансовый дефицит 
Quantum Fund. Этот инцидент заставил новых инвесторов Quantum Fund 
придержать свои инвестиции.
Шпион Сороса, работавший под началом 
Фэн Юя, отклонял и раскрывал негативные новости о Quantum Fund. Это 
также привело к падению репутации Квантум Фонда.
В то же время Фэн
 Юй и его союзники начали распространять слухи о том, что Quantum Fund 
потерял все деньги своих инвесторов, а Сорос стар и дряхл.
Многие 
брокеры в Quantum Fund уволились после получения зарплаты, а многие 
инвесторы требуют отозвать свои инвестиции. Эти инвесторы забыли, что 
Сорос помог им получить высокую прибыль всего несколько месяцев назад.
Прибыль - это обязательное условие при инвестировании, но мы не допустим никаких потерь!
Сорос изо всех сил пытался разрядить ситуацию, но многие из его брокеров ушли, и его деятельность пострадала.
Кроме того, фонд Сороса уменьшился, что сказалось на прибыли, которую он может получить.
Когда
 Сорос инвестировал в Россию 50 миллиардов долларов США, его капитал, 
состоящий из денег его инвесторов и годовой прибыли Quantum Fund, 
составил более 40 миллиардов долларов США.
Теперь потери Сороса составили более 80%. Вся его прибыль исчезла, а его инвесторы понесли значительные убытки.
Сорос
 по-прежнему является одним из лучших управляющих фондами в мире, и ему 
удалось переломить ситуацию, сократив короткие позиции на фондовых 
рынках Европы и США.
Хотя фонд, который Сорос имеет сейчас, нельзя
 сравнить с тем, что он имел раньше, ему удалось вернуть капитал своих 
инвесторов. Но вернуть капитал инвесторам недостаточно. Сорос обещал 
своим инвесторам по контрактам между ними доходность не менее 10%, и он 
должен выложить из своего кармана более 2 миллиардов долларов США. 
Однако инвесторы не удовлетворены. Наша доходность уже превышает 30%, и 
наша доходность будет выше, если бы вы не инвестировали безрассудно!
Кроме
 того, чтобы успокоить своих брокеров, Сорос пообещал высокие бонусы. 
Это не маленькая сумма, если учесть бонусы четырех топ-менеджеров фонда 
Сороса.
Проценты от кредитов Сороса и потери от продажи его активов увеличили его убытки.
В
 прошлом году чистая стоимость Сороса составляла более 6 миллиардов 
долларов США, и большая часть его активов находилась в наличных. Но 
сейчас активы Сороса не стоят и 3 миллиардов долларов США!
Сорос получил высокую прибыль во время своей зачистки Азии, и лишь в Гонконге он потерпел небольшую неудачу.
В
 этом году Сорос не получил ни цента прибыли и даже потерял все свои 
доходы за предыдущий год. Но он хотя бы сохранил репутацию Quantum Fund,
 выполнив свои обещания перед инвесторами.
Теперь Quantum Fund был
 сброшен со своего пьедестала. Сорос допустил критическую ошибку в своих
 инвестициях, и кто осмелится снова довериться ему? Хотя в последний 
момент вам удалось вернуться, кто знает, не повторите ли вы эту ошибку в
 будущем?
Фу Гуанвэй начал рассказывать Фэн Юю и Фу Гуанчжэну о 
кризисе Quantum Fund и т.д. Даже трое из четырех топ-менеджеров фонда 
Сороса ушли в отставку.
Три уволившихся управляющих фондами не 
основали свои инвестиционные компании. Вместо этого они наняты 
некоторыми магнатами в качестве консультантов. Эти магнаты ранее были 
крупнейшими клиентами Quantum Fund, и именно они управляли их счетами.
Кроме
 Друкена Миллера, трое из четырех управляющих фондом покинули Сорос. Без
 них в Quantum Fund, по мнению многих, Quantum Fund не достигнет своей 
былой славы.
Неудача Сороса в России - доказательство того, что он стареет и не успевает за изменениями на рынке!
Друкен
 Миллер в одиночку не может управлять Quantum Fund. Большинство людей в 
отрасли считают, что Quantum Fund больше не является лучшим хедж-фондом,
 а Сорос больше не является лучшим управляющим фонда.
"Брат Фэн, ты знаешь, что кто-то пытался переманить Хэ Чжаоцзи?" спросил Фу Гуанвэй.
"Знаю.
 Он рассказал мне об этом, и я верю, что он не уйдет. Во-первых, я могу 
дать ему то, что предлагают другие, а во-вторых, именно я предоставил 
ему такую возможность. Наконец, он ностальгический человек и любит 
работать со своими коллегами в Гонконге. Он не привыкнет работать в 
новой обстановке".
После того как стало известно, что 
консалтинговая фирма Wind and Rain получила высокую прибыль от 
Азиатского финансового кризиса, все больше людей стали обращать на них 
внимание.
Многие даже утверждают, что Wind and Rain Consulting 
Firm - лучшая инвестиционная компания. С момента начала ее работы их 
клиенты не потеряли ни одного цента. За исключением более высокой 
комиссии и высокого инвестиционного порога, у них нет недостатков.
Хэ
 Чжаоцзи стоит во главе Wind and Rain Consulting Firm, и многие считают,
 что именно он является причиной прибыли компании. Никто не верит, что 
Фэн Юй - тот, кто принимает решения за занавесками!
Сколько лет 
Фэн Юю и сколько лет Хэ Чжаоцзи? Количество лет, которые Хэ Чжаоцзи 
проработал брокером, больше, чем Фэн Юй, даже если учесть годы учебы в 
школе!
Хэ Чжаоцзи также знает, что все решения принимает Фэн Юй, а
 он лишь исполняет приказы Фэн Юя. Вот почему, когда другие компании 
предлагали акции компании, чтобы переманить его, он отказался. Фэн Юй 
также передал ему акции Wind and Rain Consulting.
Хэ Чжаоцзи также не хочет покидать Гонконг.
"Брат Гуанчжэн, Сорос такой старый. Получит ли он сердечный приступ от этого сокрушительного удара?"
Фу
 Гуанчжэн закатил глаза на своего двоюродного брата. "Ты думаешь, у 
того, кто зарабатывает на жизнь торговлей, будет сердечный приступ от 
этого?
Я не слышал о его проблемах со здоровьем, когда он был 
почти банкротом. Сейчас он потерял всего несколько миллиардов, и это для
 него пустяк".
"Это значит, что он может продолжать заниматься торговлей? Будет ли он снова нападать на Гонконг или Китай?"
Фу Гуанчжэн не ответил ему и посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй твердо ответил. "Сорос не посмеет прийти снова!"
Если
 бы это был Сорос из его предыдущей жизни, Сорос бы обязательно 
вернулся. Но в этой жизни Сорос не посмеет ступить на территорию Китая!
Сорос
 уже не сможет собрать столько средств или вернуть себе былую славу. У 
Сороса не осталось денег, и он может лишь разумно инвестировать, чтобы 
получить некоторую прибыль. Он больше не может атаковать финансовую 
систему другой страны!
Теперь Фэн Юй больше не беспокоится о Соросе и его Квантовом фонде!

    
  





  


  

    
      Инвестиционная компания Фэн Юя, Tai Hua Consultancy, стала первой инвестиционной компанией, разместившей рекламу в Китае.
Генеральный
 директор Tai Hua Consultancy - Сунь Лицзе, акционер Aiwa Electronics. 
Он был дистрибьютором, который помог Фэн Юю приобрести команду 
разработчиков Ningbo Bird.
Небольшие инвестиции, сделанные Сунь 
Лицзе тогда, сейчас стоят более чем в сто раз больше. Конечно, он все 
еще руководит своей торговой компанией. Его чистая стоимость превысила 
стоимость Толстяка Хуана, и сейчас он является лидером дистрибьюторов.
Когда
 Фэн Юй создавал компанию Tai Hua Consultancy и искал генерального 
директора, он не мог вспомнить никого. Только позже он вспомнил о Сунь 
Лицзе. Сунь Лицзе хорошо управляет своей собственной успешной торговой 
компанией и контролирует финансовый отдел Aiwa Electronics.
Кроме 
того, Фэн Юй заметил, что Сунь Лицзе хорошо ведет переговоры. Он не 
прибегает к хитростям и использует только факты о компании, чтобы 
заставить другую сторону согласиться на его условия.
Поэтому Фэн 
Юй поговорил с Сунь Лицзе, и тот согласился управлять этой 
инвестиционной компанией за него. Это доверие, которое Фэн Юй оказал 
ему, и эта инвестиционная компания не занимается финансовой торговлей. 
Она инвестирует в другие компании.
Фэн Юй упомянул, что можно 
пойти на некоторый риск. До тех пор, пока вы думаете, что есть 10% шанс 
вернуть капитал, все будет в порядке. С такими низкими требованиями Сунь
 Лицзе ни о чем не беспокоится.
Однако он отклонил предложение Фэн
 Юя о высокой зарплате и попросил лишь 1% премии. Это означает, что если
 компания не получит прибыль, он не получит ни цента. В некотором 
смысле, это показывает его решимость хорошо управлять компанией.
Конечно,
 Сунь Лицзе также получил от Фэн Юя список имен. Фэн Юй сказал ему, что 
если кто-то из этих людей обратится к нему с просьбой об инвестициях, он
 должен вложить деньги любой ценой. Даже если акции будут неголосующими,
 он должен вложить в них деньги.
Хотя Сунь Лицзе не понял, почему Фэн Юй сказал это, он знал, что у Фэн Юя должны быть свои причины.
Фэн Юй - легенда инвестирования, и друзья Сунь Лицзе до сих пор говорят об этом.
Сунь
 Лицзе смог достичь того уровня, на котором он сейчас находится, только 
благодаря Фэн Юю. Его маленькая торговая компания также не вырастет до 
нынешних масштабов, а его активы могут составить лишь десятую часть 
того, что он имеет сейчас.
После создания инвестиционной компании 
они сразу же начинают агрессивную рекламную кампанию. Это первый случай 
для компании венчурного капитала.
Ни одна другая компания 
венчурного капитала не будет рекламироваться так, как Фэн Юй. Реклама 
этой компании повсюду и стоит более 10 миллионов юаней в месяц!
Десять
 миллионов в месяц эквивалентны более чем 100 миллионам в год! Но Фэн Юй
 сказал Сунь Лицзе, чтобы он не беспокоился о плате за рекламу. Чем 
больше стартапов обратятся к ним за инвестициями, тем выше будет 
прибыль! Через несколько лет прибыль может превысить вложенные средства 
более чем в десять раз!
сказал себе Сунь Лицзе. Только такие 
магнаты, как Фэн Юй, не будут возражать против того, чтобы потратить 100
 миллионов юаней таким образом.
Многие люди даже не смогут потратить 100 миллионов юаней за всю свою жизнь!
Но
 рекламная кампания оказалась эффективной. Ежедневно в компанию 
поступало более 100 звонков с запросами, а десятки предпринимателей 
посетили их офис.
Однако Сунь Лицзе беспокоят эти люди. Некоторые из этих людей, просящих инвестиции, просто смешны.
......
"Этот
 мой проект - футуристический продукт. После того, как это лекарство 
будет произведено, оно сможет вылечить все виды рака, я подам заявку на 
патент и стану самым богатым человеком в мире!". Мужчина, одетый как 
врач, размахивал перед собой маленькой стеклянной бутылочкой. На бутылке
 была этикетка "Лекарство", а жидкость внутри была черного цвета.
Этот
 "доктор" окончил только младшую школу и даже не посещал медицинскую 
школу. Никто из членов его семьи не был врачом или даже ветеринаром!
Глава
 оценочной группы сказал только одно предложение, и он заткнул этого 
"доктора". "Раз ваше лекарство такое чудодейственное, почему вы кашляете
 без остановки?
Если твой кашель пройдет после того, как ты выпьешь лекарство сейчас, мы продолжим разговор".
Черт!
 Вы думаете, я никогда не видел микстуру от кашля? Вы думаете, что все в
 компании идиоты?! Даже если вы хотите нас обмануть, вы должны выступать
 более профессионально.
......
"Я исследую ответ на самый 
сложный в мире математический вопрос, и мне нужны средства на 
исследования и помощники. Я готов поделиться результатами своих 
исследований с вашей компанией, когда добьюсь успеха!".
"Где вы 
сейчас работаете? На третьем заводе котлов Фэн Сяня, а ты там охранник?!
 Даже если ваш зять является заместителем директора на заводе, это тоже 
бесполезно. Какое у вас высшее образование, и кто ваш учитель? Есть ли у
 вас какие-нибудь рекомендации от вашего учителя?"
"Выпускник средней школы? Отлично. Захватите с собой все ваши исследования. Наша компания не будет инвестировать в ваш проект".
Как
 может человек, который никогда не слышал о Calculus, решить самый 
сложный в мире математический вопрос?! Кого вы пытаетесь обмануть?!
......
"Это автоматическая ракетная установка."
"Подождите!
 Наша компания не имеет права инвестировать в ваш проект. Если вы 
считаете, что ваш проект хорош, пожалуйста, обратитесь к военным. 
Следующий!"
Вы все думаете, что наша компания будет инвестировать во все?!
......
"Это
 многофункциональное кресло, оно может поворачиваться на 360 градусов. 
Спинка может опускаться на 180 градусов, а высота кресла регулируется. 
Оно также оснащено вибромассажером и может снять усталость..." Мужчина 
средних лет показывает набор дизайнерских чертежей в своих руках.
"В
 чем разница между этим креслом и другими многофункциональными креслами 
на рынке? В чем торговая точка вашего продукта?". Наконец-то команда 
встретила серьезного человека.
Этот мужчина средних лет продолжил 
рассказывать о преимуществах своего продукта. Он подчеркнул, что ему 
принадлежит патент на эту конструкцию, а стоимость производства может 
быть снижена и т.д.
Команда экспертов посовещалась между собой и 
сказала. "Господин Лю. Ваш проект соответствует инвестиционным критериям
 нашей компании.
Давайте обсудим ваши условия".
После того 
как г-н Лю сказал свои условия и сроки, группа оценки обменялась 
мнениями и проголосовала. Три против двух. Они согласились инвестировать
 в этот проект.
"Мы доложим руководителям компании и свяжемся с вами через неделю".
Господин Лю ушел, а члены группы по оценке посмотрели на часы. До конца их рабочего дня осталось еще полчаса.
"Это
 единственный проект, в который стоит инвестировать сегодня. Все те, кто
 был до него, просто пытаются попытать счастья и обмануть нас. Мы должны
 научить администраторов не пускать всех подряд". Кто-то ворчал.
"Хорошо.
 По крайней мере, мы лучше, чем Команда Два. Прошла неделя, а у них даже
 нет инвестиций. На вчерашнем собрании они постеснялись высказаться. Мы 
завершили три инвестиции на общую сумму 12 миллионов, и мы все еще 
следим за четырьмя делами".
Есть четыре команды по оценке, и эта 
команда не самая лучшая. Но они не считаются и самыми паршивыми. Похоже,
 что люди из второй команды могут получить свою основную зарплату только
 в этом месяце.
В этот момент в зал заседаний вошел мужчина.
"Здравствуйте, меня зовут Ван Чжиси. Я генеральный директор компании "Ба Да Ли Фан".

    
  





  


  

    
      "Здравствуйте, представьте, пожалуйста, вашу компанию и расскажите о 
ее направлении". Оценщики отвечали своими стандартными репликами. Они 
повторяли одно и то же десятки раз в день.
"Мы IT-компания, 
занимаемся цифровой информацией и ведем свой сайт. В настоящее время мы 
переходим на сетевые технологии..." Ван Чжиси ответил с гордо поднятой 
головой. Похоже, он был уверен, что получит венчурные инвестиции Tai Hua
 Consultancy.
Несколько оценщиков посмотрели друг на друга, а 
руководитель группы посмотрел на конфиденциальный список имен, который 
дал ему генеральный директор. Имя Ван Чжиси было включено в список.
Они должны инвестировать в бизнес этого человека!
"Хорошо,
 господин Ван, мы заинтересованы в вашей компании. На какой объем 
инвестиций вы рассчитываете, и сколько акций вы можете нам предоставить?
 Кроме того, какова структура акционеров вашей компании сейчас? Каково 
ваше положение в компании?"
"Я являюсь генеральным директором этой
 компании, и у моей компании все еще есть акционер, Ba Da Cooperation, 
который является государственным предприятием. Мы просим 30 миллионов 
долларов США в обмен на одну треть акций компании. Эти инвестиции будут 
использованы для приобретения китайского портального сайта в Силиконовой
 долине и создания нашего сайта Sina!"
"Господин Ван, вы ранее 
упоминали, что общие активы компании Ba Da Li Fang составляют менее 2 
миллиардов юаней, и у компании все еще есть некоторые долги. Какой 
продукт вашей компании может позволить вам увеличить стоимость компании 
более чем в десять раз?"
Небольшая компания, стоимость которой не 
превышает 3 миллионов долларов США, хочет получить инвестиции в размере 
30 миллионов долларов США. Tai Hua Consultancy допускает такие 
инвестиции, но вы не можете передать нам только треть акций компании.
"Сейчас
 многие компании заинтересованы в инвестициях в нашу компанию. У нас 
есть команда талантливых инженеров, есть опыт работы и кодирование 
некоторых веб-сайтов. Все это бесценные активы..."
"Господин Ван". Прежде чем Ван Чжиси успел закончить, его прервал оценщик.
"Вам нужно только объяснить, почему вы цените свою компанию в 60 миллионов долларов США".
Ван
 Чжиси потерял дар речи. Он нервничал, придя сегодня в Tai Hua 
Consultancy просить об инвестициях. У его компании были возможности 
получить венчурные инвестиции. Три венчурных инвестора хотели вложить в 
его компанию 7 миллионов долларов США, но компания Ba Da Cooperation 
остановила их.
В то время ни одна китайская ИТ-компания не 
получала инвестиций от международных венчурных фондов, и Ba Da 
Cooperation не хотела быть первой. Это решение помешало развитию Ba Da 
Li Fang, особенно развитию их сайта Ba Da Online.
Теперь в Китае 
появилась первая инвестиционная компания венчурного капитала, и Ba Da 
Cooperation попросила Ван Чжиси подать заявку на инвестиции. Ba Da 
Cooperation не увеличивает свои инвестиции в компанию Ван Чжиси. Они до 
сих пор не вернули 5 миллионов гонконгских долларов, которые они вложили
 первоначально.
Во время переговоров с этими тремя международными 
венчурными компаниями Ван Чжиси также не удовлетворен условиями. Эти три
 компании хотели получить большой процент акций, а также вмешаться в 
деятельность компании. Они хотели реструктуризации компании в 
соответствии с международными стандартами управления и т.д.! Они 
намекают на то, что Ван Чжиси не умеет управлять компанией!
Мечта 
Ван Чжиси - получить 50 миллионов долларов США на приобретение этого 
китайского портального сайта в Кремниевой долине и стать первой 
китайской международной технологической фирмой! Даже с инвестициями в 30
 миллионов долларов США он получит преимущество во время переговоров с 
китайским порталом.
Конечно, эти три венчурных инвестора также 
являются акционерами этого китайского портала. Они знали, чего хочет Ван
 Чжиси, и поэтому осмелились предложить жесткие условия.
Если Ван Чжиси согласится на их условия, то крупнейшим акционером компании станут эти иностранные инвесторы!
"Сколько акций хочет получить ваша компания?" спросил Ван Чжиси.
Ван Чжиси - известный в Китае разработчик программного обеспечения.
Лю Чуаньчжи и Цю Боцзюнь пытались завербовать его, потому что китайская
 операционная система, которую разработал Ван Чжиси, так же популярна, 
как Win 95.
Но Ван Чжиси уже основал свою собственную компанию и 
отказался от вербовки. Сейчас он занимается сетевыми технологиями и 
считает, что это направление отличается от направления Kingsoft.
Тем не менее, Фэн Юй ждал его, и Ван Чжиси наконец связался с ним.
Это
 то же самое, что вербовка, когда Ван Чжиси обращается к компании Фэн Юя
 за инвестициями! Он все равно будет зарабатывать деньги для Фэн Юя!
"Если
 мы используем рыночную стоимость вашей компании, мы можем запросить не 
менее 90% акций компании. Но ваши технологии довольно хороши и имеют 
определенную ценность. Как насчет этого? Мы пришлем команду, чтобы 
оценить вашу компанию, прежде чем мы примем какое-либо решение".
"Я
 не позволю вам всем владеть контрольным пакетом акций!" Ван Чжиси не 
хочет позволить другим иметь контроль над его компанией, и "Ба Да 
Кооперация" тоже этого не допустит.
"Тогда нам придется снизить сумму инвестиций. Давайте поговорим о том, как мы оценили вашу компанию".
После
 ухода Ван Чжиси руководитель группы сразу же позвонил Сунь Лицзе и 
сообщил ему о приходе Ван Чжиси. Однако сумма, которую он просит, 
слишком высока.
Сунь Лицзе услышал это и понял, что должен немедленно сообщить Фэн Юю.
"Сначала
 вы все поедете на осмотр объекта. Помните, я очень заинтересован в 
инвестировании в эту компанию. Вы все не должны позволить другим 
получить эти инвестиции и не дать им узнать о нашем желании."
......
"Что? Ван Чжиси был здесь и хотел 30 миллионов долларов США?! Просто соглашайтесь!" Фэн Юй ответил без колебаний.
"Босс,
 его компания, не стоит даже 2 миллиардов юаней, и он готов отдать нам 
только треть акций компании за 30 миллионов долларов США. Как мы можем 
согласиться на это?"
А?!
Фэн Юй потерял дар речи. Этот Ван 
Чжиси просит слишком многого! Хотя Фэн Юй знал, что после того, как Ван 
Чжиси приобретет этот китайский портал и получит листинг, он получит 
высокую прибыль. Но сейчас он не должен обманывать себя.
Если Фэн 
Юй сделал это в качестве исключения, как он собирается продолжать другие
 инвестиции? Все будут думать, что Tai Hua Consultancy - идиоты и 
раздают деньги бесплатно.
"Можем ли мы получить контрольный пакет акций его компании?"
"Нет.
 Он сказал, что не позволит нам владеть контрольным пакетом акций его 
компании. Это значит, что максимум, что мы можем получить, это 49% 
акций. Но наши люди сказали ему, что 30 миллионов долларов - это слишком
 высокая цена, и мы должны снизить ее".
Tai Hua Consulting 
объявила о том, что у них есть 1 миллиард долларов США, и привлекла 
внимание многих стартапов и компаний, которые ищут инвесторов. Но в то 
же время эти люди начали повышать свои требования!
"Хорошо. Сначала вы все продолжаете переговоры с ним. Я подойду и поговорю с ним через два дня".
Фэн
 Юй очень заинтересовался этим человеком. В его прошлой жизни, после 
того как лопнул пузырь dot.com, Ван Чжиси стал козлом отпущения и был 
уволен со своей должности. Хотя ему принадлежало менее 10% акций 
компании, он все равно был известным магнатом в Китае!
Возможно, в этой жизни судьба Ван Чжиси изменится.

    
  





  


  

    
      Группа по оценке в течение трех дней посещала компанию Ван Чжиси и 
сообщила ему, что с ним будет разговаривать босс компании. Ван Чжиси 
несказанно обрадовался.
Это означает, что Tai Hua Consulting заинтересована в инвестировании в его компанию. Его мечта о веб-портале сбудется!
Фэн
 Юй был удивлен, когда встретил Ван Чжиси. Молодой Ван Чжиси довольно 
красив, ему около тридцати лет. Эта встреча отличается от тех, к которым
 привык Фэн Юй. По сравнению с теми пожилыми людьми, с которыми Фэн Юй 
всегда встречался, Ван Чжиси выглядит более энергичным и не имеет 
знаковых для IT-специалистов темных колец под глазами.
"Менеджер Ван, приятно познакомиться. Я Фэн Юй, босс Tai Hua Consulting". Фэн Юй протянул руку для рукопожатия.
Ван
 Чжиси пожал руку Фэн Юю и был очень удивлен. Босс этой компании слишком
 молод. Неужели у этой компании есть 1 миллиард долларов США?
Но почему имя Фэн Юй так знакомо? Ван Чжиси, похоже, уже слышал это имя раньше.
"Менеджер Фэн, вы все заинтересованы в инвестировании в нашу компанию?" нетерпеливо спросил Ван Чжиси.
"Меня
 заинтересовало предложение, которое вы нам показали, но я думаю, что 
никто не примет ваши условия. Вы сказали, что после того, как компания 
выйдет на биржу, цены на акции резко подскочат. Однако всего этого еще 
не произошло. Кроме того, с чего вы взяли, что ваша компания получит 
листинг?"
"После того, как мы приобретем этот китайский портал или
 объединимся с ним, мы станем крупнейшим в мире китайским 
интернет-порталом. Это имеет высокую коммерческую ценность, а финансы 
компании идут хорошо. Мы наверняка сможем получить листинг на Nasdaq". 
Ван Чжиси уверенно ответил.
"Получить листинг на Nasdaq не так 
просто, и я более опытен, чем вы. Не у каждой компании цены на акции 
взлетят после того, как они получат листинг. Я видел, как многие акции 
падали в первый же день, а некоторые даже не могли продать свои акции". 
Фэн Юй вылил на Ван Чжиси ведро холодной воды.
В Китае многие 
компании и люди были одержимы идеей получить листинг, считая, что как 
только компания получит листинг, она заработает деньги или соберет 
большую сумму денег для компании.
Но многие люди не знают, что 
некоторые компании не смогли привлечь средства, и даже если они собрали 
сумму денег, компания может не добиться успеха.
"Но мы занимаемся 
сетевыми технологиями. Сетевые технологии очень популярны в США, и цены 
на акции компании взлетят вверх после того, как она получит листинг!" 
возразил Ван Чжиси.
"Знаете ли вы, каков сейчас процент 
пользователей ПК? Знаете ли вы, сколько сейчас в мире пользователей 
Интернета? Кроме того, сколько пользователей Интернета будут регулярно 
посещать ваш сайт? Каков источник дохода вашего портала? За счет 
рекламы? Сколько компаний готовы размещать рекламу на вашем сайте?"
Фэн
 Юй задавал острые вопросы, и у Ван Чжиси не было возможности избежать 
их. Хотя Фэн Юй знал, что этот веб-портал станет успешным, сколько 
времени должно пройти, прежде чем он станет прибыльным?
В 
предыдущей жизни Фэн Юя модель прибыли Sina заключалась в рекламе и 
беспроводных услугах. Самыми популярными услугами Sina являются их блоги
 и Weibo, сайт микроблогов. Эти два сервиса увеличили количество 
пользователей и трафик и работают лучше, чем их новостной сайт.
По
 мнению Фенг Ю, источником дохода успешного веб-портала должны быть 
реклама, онлайн-игры, потоковое вещание, беспроводные услуги и т. д. 
Кроме того, должен быть обмен мгновенными сообщениями. Обмен мгновенными
 сообщениями привлечет больше пользователей, чем Weibo. В прошлой жизни 
Фэн Юя самой успешной технологической компанией была Tencent.
Одни
 только членские взносы выведут их далеко вперед по сравнению с другими 
технологическими компаниями. Именно поэтому Tencent, будучи поздней 
компанией, сумела догнать и перегнать все другие технологические 
компании до них.
"Но сейчас мы самые первые и самые крупные. На 
начальном этапе могут быть потери, но как только мы преодолеем их, 
прибыль будет бесконечной".
"Что если сейчас появится конкурент?
Как вы собираетесь гарантировать количество посетителей вашего сайта? 
Когда количество посетителей упадет, упадут и ваши доходы от рекламы. 
Кроме того, реклама в Интернете все еще является новой концепцией. 
Насколько вы уверены, что сможете привлечь компании к рекламе?"
Фэн
 Юй улыбнулся, увидев, что Ван Чжиси замолчал. Он уже достаточно намочил
 ему одеяло и должен был сказать ему несколько ободряющих слов. Фэн Юй 
согласился с Ван Чжиси в одном: если его планы увенчаются успехом, Sina 
станет крупнейшим китайским веб-порталом. Это звание принесет Sina 
посетителей и прибыль.
Независимо от национальности, людям всегда 
интересно узнать о самом большом, так же как людям интересно узнать о 
пути Билла Гейтса к успеху. Обладание титулом крупнейшего китайского 
веб-портала увеличит количество посетителей.
Кроме того, после 
приобретения китайского портала Силиконовой долины появится новостной 
сайт. Уже одно это увеличит количество просмотров страниц этого сайта, а
 это преимущество перед другими компаниями. Конечно, Фэн Юй не будет 
говорить об этом сейчас.
"Несмотря на все это, я все еще 
заинтересован в вашей идее веб-портала. Скажите мне реальную цифру, 
которая вам нужна, и если возможно, я все равно вложу деньги в вашу 
компанию."
"20 миллионов долларов США за 40% акций. Я гарантирую, 
что прибыль будет в несколько раз больше". Ван Чжиси назвал Фэн Юю 
реальную сумму, которую он просит, и эта сумма не может быть снижена. 
Похоже, эту инвестиционную компанию не так-то легко обмануть.
Фэн 
Юй считал, что 20 миллионов долларов США за 40 % акций компании - это 
все еще хорошая сделка. Тем более, Ван Чжиси будет под его началом. Но 
Фэн Юй не удовлетворен.
"Менеджер Ван, вы когда-нибудь думали о том, чтобы бросить Ba Da Cooperation?" неожиданно спросил Фэн Юй.
"Бросить сотрудничество с Ба Да? Что ты имеешь в виду?"
"Это
 то же самое, что вы слышали. Вы можете поговорить с Ba Da Cooperation и
 убедить их продать свои акции Ba Da Li Fang мне. После этого я продолжу
 вливать средства в эту компанию".
Ван Чжиси нахмурился.
"Менеджер Фэн, я вспомнил, что ясно дал понять, что не позволю другим иметь контрольный пакет акций этой компании!"
Фэн
 Юй улыбнулся, глядя на Ван Чжиси. "Менеджер Ван, не отвергайте меня так
 быстро. Хотя я буду владеть большинством акций этой компании, я 
полностью поддерживаю ваши идеалы. Есть и другой вариант. Я приобрету 
китайский веб-портал в США и объединю его с вашей компанией, а вы 
сможете остаться генеральным директором или председателем совета 
директоров!".
Я могу быть председателем?! Ван Чжиси был ошеломлен.
 Этот менеджер Фэн шутит? Став главным акционером, он готов отказаться 
от должности председателя совета директоров?
"Что не так? Ты мне 
не веришь?! Я никогда не брал свои слова обратно. Вы ведь должны знать 
Цю Боцзюня? Можете спросить его обо мне".
Конечно, Ван Чжиси 
знает, кто такой Цю Боцзюнь. Сейчас он является ведущим разработчиком 
программного обеспечения в Китае. Но Ван Чжиси считает, что его навыки 
не уступают Цю Боцзюню, и сейчас он сосредоточен на создании 
веб-портала. Они работают в разных областях.
Подождите... откуда менеджер Фэн знает Цю Боцзюня?
Ван
 Чжиси вдруг вспомнил одного человека. Многие люди в деловых кругах 
Китая знают о нем, но мало кто из них встречался с ним лично. Этот 
человек очень молод, и зовут его Фэн Юй.
Этот менеджер Фенг передо мной... это он?!

    
  





  


  

    
      "Вы и есть тот самый менеджер Фэн, акционер Lenovo и основатель бренда Rain and Wind?" с уважением спросил Ван Чжиси.
"Как вы думаете, может ли кто-нибудь другой создать такую крупную инвестиционную компанию?"
"Менеджер Фэн, я думаю, нам стоит обсудить все более подробно". Узнав личность Фэн Юя, отношение Ван Чжиси изменилось.
До
 конца встречи все шло по плану Фэн Юя. Ван Чжиси принял условия Фэн Юя,
 несмотря на то, что он станет мелким акционером, а Фэн Юй будет иметь 
контрольный пакет акций. Фэн Юй пообещал ему, что компания будет 
развиваться в соответствии с его планами, а это лучше, чем искать другой
 венчурный капитал!
......
"Старина Сунь, ты будешь следить 
за компаниями в Китае, а я найду кого-нибудь для приобретения этой 
американской компании". Фэн Юй сказал Сунь Лицзе.
"Хорошо. Босс, я приобрету акции Ba Da Group по лучшей цене, и я гарантирую, что мы не понесем никаких убытков".
Фэн
 Юй передал Сунь Лицзе 1% акций компании, и сейчас они стоят 100 
миллионов долларов США. Конечно, Сунь Лицзе может получать дивиденды 
только сейчас, а акции будут переведены на его имя через три года. Но 
Сунь Лицзе не возражает. Он считает, что стоимость этой компании никогда
 не упадет, потому что это компания Фэн Юя!
Фэн Юй думал об этом. В
 настоящее время многие из будущих китайских интернет-предпринимателей, 
возможно, еще не начали свой бизнес, потому что им не хватает начального
 капитала.
Возможно, сейчас эти предприниматели сами собирают 
средства для начала своего бизнеса. Если они не обратятся в Tai Hui 
Consulting за инвестициями, Фэн Юй упустит эти предприятия.
Фэн Юй
 не хочет, чтобы иностранные фонды инвестировали в эти компании. Если он
 позволит иностранным инвесторам снова воспользоваться этими компаниями,
 он упустит свой второй шанс в жизни!
"Старый Сунь, как я могу 
позволить этим способным людям думать о том, чтобы просить у нас 
инвестиции, когда они собираются открыть свой бизнес?" спросил Фэн Юй.
"Искать у нас инвестиции для начала своего бизнеса? Многие компании сейчас этим занимаются".
"Нет. Я говорю о тех, у кого есть немного денег, но не очень много. Они могут не рассматривать нас".
"Можем ли мы обратиться к ним с инициативой?" спросил Сунь Лицзе.
"Это
 тоже выход, но он не будет эффективным". Если мы обратимся к ним, они 
могут не согласиться. Лучшее решение - позволить им обратиться в Tai Hua
 Consulting. Даже на 1% больше акций компании, это тоже считается 
высокой прибылью в будущем.
"Эээ... В моем родном городе есть 
государственная политика, программа поддержки предпринимательства. 
Правительство помогает предпринимателям получать кредиты и разрешения от
 государственных учреждений. Конечно, их бизнес должен находиться в 
пределах юрисдикции местных властей и подписать соглашение о том, что 
они не будут переезжать в другие районы. Мы также можем предоставить 
такие программы или кредиты".
Фэн Юй заинтересовался. "Как это работает? Расскажите мне подробности".
Сунь
 Лицзе увидел, что Фэн Юй заинтересовался его предложением, и продолжил.
 "Это только идея, но мне нужен ваш вклад, чтобы она сработала. Мы можем
 сообщить другим, что будем предоставлять кредиты под низкий процент, с 
меньшими требованиями и проверками, чем банки. Я думаю, что люди из 
вашего списка будут заинтересованы. Но сумма кредита, которую они смогут
 получить от нашей компании, не будет высокой. Сумма должна быть 
достаточной для того, чтобы они могли начать свой бизнес, но не 
достаточной для его развития. Когда они получат от нас кредит, в 
договоре должен быть дополнительный пункт. Если компания не сможет 
погасить кредит, акции компании будут использованы для погашения 
кредита. Когда компании потребуются дополнительные средства от 
инвесторов, мы будем приоритетными, если будем соответствовать условиям 
других инвесторов."
А? Это хорошая идея. По крайней мере, Tai Hua 
Consulting получит некоторое преимущество. Это похоже на финансирование 
стартапов, а в Китае до сих пор нет таких инвестиционных планов. Но, как
 и сказал Сунь Лицзе, это решение все еще имеет некоторые лазейки.
Например,
 как они собираются оценивать сумму кредита? Если сумма кредита будет 
слишком низкой, другая сторона будет недовольна, и Tai Hua Consulting 
оставит у них плохое впечатление. Если другая сторона знает, что Tai Hua
 Consulting охотится только за акциями их компании, она может не 
получить от них кредит. Кроме того, когда компания будет собирать 
средства, другая сторона может попросить кого-нибудь выдать себя за 
инвестора, чтобы обмануть их.
Тем не менее, это хорошее решение, и
 Фэн Юй получит возможность пообщаться с будущими успешными 
предпринимателями раньше. Будет замечательно, если они захотят продать 
акции своей компании Фэн Юю, как Ван Чжиси!
"Эта идея может 
сработать, но нам нужно обдумать детали. Обсудите эту идею с остальными 
людьми в компании и дайте мне подробное предложение. Мы должны наложить 
ограничения на эти компании, но в то же время они не должны чувствовать,
 что мы накладываем на них слишком много ограничений. Кроме того, 
внимательно следите за иностранными инвесторами, особенно за людьми из 
списка имен. Мне все равно, что вы делаете. Они не должны принимать 
никаких инвестиций от иностранных инвесторов!".
"Я подготовлю предложение и покажу его вам".
"Старый
 Сун, не утомляй себя. Я знаю, что в компании сейчас не хватает 
сотрудников, и все перегружены работой. Я не против, чтобы вы все делали
 мелкие ошибки, но я не хочу, чтобы вы все делали крупные ошибки. Кроме 
того, я не хочу, чтобы другие знали о списке имен, кроме тех нескольких 
человек из руководства".
"Эти люди были тщательно отобраны на 
основе их характеров. Когда мы нанимали их, мы следовали вашим 
инструкциям и проверяли сначала их характер, а потом способности".
Способный человек может принести компании высокую прибыль, но в то же время этот человек может принести компании проблемы.
Фэн Юй считал, что характер человека важнее. Всему остальному можно обучить, но характер человека не так-то просто изменить.
Многие компании не любят нанимать людей, которые часто меняют место работы.
У таких людей должны быть проблемы с характером!
Большинство
 из них не терпеливы, любят жаловаться, не умеют работать в команде и 
т.д. Если нанять таких людей, пострадает вся компания.
Через два дня Сунь Лицзе вернулся с предложением.
Это предложение занимает более десяти страниц и очень подробное.
Фэн
 Юй мог сказать, что Сунь Лицзе и его команда вложили много сил в это 
предложение. Он прочитал его и почувствовал, что это очень похоже на 
начальное финансирование.
"Старина Сунь, это хорошее предложение, все условия ясны и понятны. Я думаю, это может сработать".
Сунь Лицзе вздохнул с облегчением, услышав слова Фэн Юя. Последние два дня он обдумывал это предложение даже после работы.
Сунь Лицзе хотел показать себя перед Фэн Юем!
Конечно, Сунь Лицзе также хочет иметь некоторые достижения, потому что Фэн Юй очень щедр, когда он доволен.
"Тогда я издам распоряжение и уведомлю рекламный отдел, чтобы они изменили нашу рекламу?"
"Хорошо.
 Если наш рекламный бюджет недостаточен, вы можете увеличить его. Мы не 
должны упускать хорошие инвестиции, потому что хотим сэкономить на 
рекламе".
Инвестиции Фэн Юя растут, и в будущем он приобретет еще 
больше компаний. Если он продолжит управлять своими компаниями таким 
образом, это будет слишком хлопотно. Пришло время создать холдинговую 
компанию!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй уже давно планировал создать холдинговую компанию. Он 
инвестировал в слишком много компаний, и управлять ими стало трудно. 
Будет легче управлять, если он объединит все акции под одной компанией. 
Холдинговая компания будет определять направления деятельности и 
контролировать дочерние компании, и ей не нужно будет участвовать в 
операциях.
Большинство ведущих компаний в мире являются холдингами. Например, ExxonMobil имеет множество дочерних компаний.
С помощью холдинговой компании можно консолидировать финансы компаний и укрепить связи между ними.
Есть еще одно преимущество холдинговой компании - более низкие налоги.
Но
 Фэн Юй подумал об этом и решил, что одной холдинговой компании 
недостаточно. У него слишком много активов, и ему следует создать 
холдинговую компанию в Китае и еще одну для зарубежных активов. Таким 
образом, он сможет диверсифицировать свои риски.
"Старый Чжун, ты в Ханчжоу? Мне нужно кое-что с тобой обсудить". Фэн Юй позвонил Чжун Цинсяню, прежде чем улететь в Ханчжоу.
......
"Менеджер Фэн, почему вы так срочно прилетели? Что-то случилось? Это по поводу наших зарубежных продаж?"
"Нет.
 Я здесь, чтобы обсудить с вами две вещи. Мы договорились, что Lehaha 
продаст акции Jianlibao мне, а я продам акции Jianlibao Lehaha обратно 
вам."
"Нет проблем. Мы можем завершить продажу в любое время". У 
Чжун Цинсяня теперь есть деньги, но он не тратил их с размахом. Он 
откладывал деньги, чтобы выкупить акции Lehaha.
"Во-вторых, я хочу пригласить вас присоединиться к корпорации "Тай Хуа Холдинг"!
Корпорация
 "Тай Хуа Холдинг"? Чжун Цинсянь нахмурился. Он знал, что это компания 
Фэн Юя, судя по названию, но чем занимается эта компания? Почему Фэн Юй 
приглашает меня присоединиться?
"Менеджер Фэн, я не понимаю, что вы имеете в виду".
"Я
 решил объединить акции всех своих компаний в Китае под одной 
холдинговой компанией. Но у меня нет времени управлять ею, и я хотел бы 
пригласить вас стать председателем этой компании".
"Вы говорите о всех акциях компаний, которыми владеете в Китае?!"
"Да.
 Я передам все акции, которыми владею в Китае, включая некоторые 
зарубежные инвестиции, в корпорацию Tai Hua Holding. Я даже могу открыть
 штаб-квартиру в Ханчжоу, чтобы облегчить вам задачу. Если вы хотите, вы
 также можете использовать акции вашей компании для обмена на акции этой
 холдинговой компании".
Фэн Юй подумал об этом. В Китае только два
 человека, Лю Чуаньчжи и Чжун Цинсянь, подходят для управления этим 
холдингом. Однако Lenovo находится на стадии развития, и Лю Чуаньчжи 
должен все контролировать. Lehaha - другое дело, и Чжун Цинсянь может 
позволить своим людям заниматься ее повседневной деятельностью.
"Что
 это за компании?" Чжун Цинсянь поддался искушению. Если он сможет 
помочь Фэн Юю управлять всеми его компаниями, это будет хорошо для 
развития Lehaha, и в то же время он получит часть прибыли от других 
компаний.
"Lenovo Group", "Wind and Rain Electronics", "Wind and 
Rain Home Appliances", "Aiwa Electronics", "Aiwa Home Appliances", "Aiwa
 Little Tyrant", "Lehaha", "Chinese Beverage Enterprise (Jianlibao)", 
"Tai Hua Supermarket Corporation", "Bing City Machinery Company", "Bing 
City Pharmaceutical Enterprise", "Quanjude Group", "Tai Hua Trading", 
"Tai Hua Processed Food Company", "Tai Hua Battery Company", "Wind and 
Rain Design", "Wind and Rain Security", "Tai Hua Consulting" и др, 
активы моего отца, а также зарубежный альянс по производству напитков, 
совместные предприятия по производству электроники и т.д.".
Чжун 
Цинсянь был ошеломлен. Акции всех этих компаний будут управляться 
холдинговой компанией?! Это означает, что холдинговая корпорация "Тай 
Хуа" станет суперконгломератом. Это будет первая в Китае частная 
холдинговая компания!
Чжун Цинсянь подсчитал стоимость акций 
своего Лехаха. Если бы он использовал свои акции Lehaha для обмена на 
акции Tai Hua Holding, это было бы слишком мало.
Прибыль некоторых компаний выше, чем у Lehaha, но некоторые зарабатывают меньше, чем Lehaha.
В целом, Чжун Цинсянь не понесет никаких убытков, если вы обменяете его акции.
Кроме того, Чжун Цинсянь получит возможность управлять огромной компанией, и его статус выйдет на новый уровень.
"Как
 дела? Старый Чжун, присоединяйся ко мне. Ты можешь использовать свои 
акции Lehaha, чтобы присоединиться к этой компании, а я дам тебе 
несколько акций управления этой компанией. Ты будешь владеть 2% акций 
этой холдинговой компании!"
2% акций?!
По оценкам Чжун Цинсяня, его акции Lehaha стоили лишь чуть больше 1% этой холдинговой компании, а Фэн Юй теперь удваивает их!
"Менеджер Фэн, вы не думаете, что 2% - это слишком много?"
"Это
 не много. Ваш талант стоит такой цены! Но в будущем вы будете очень 
уставать, так как ваша нагрузка сильно возрастет. Десять лет. Просто 
помогайте мне в течение десяти лет, и я найду кого-нибудь, кто займет 
эту должность. В это время ты сможешь решить, хочешь ли ты уйти на 
пенсию".
"Почему я? Я знаю, что ваш шурин тоже хорошо управляет 
своей компанией, и в ваших компаниях должно быть много талантливых 
менеджеров".
"Потому что я думаю, что вы - один из самых 
подходящих кандидатов. Ваши способности, опыт, характер, связи, статус и
 т.д. наиболее подходят для этой роли".
Один из самых подходящих кандидатов? с любопытством спросила Чжун Цинсянь. "Если я не соглашусь, кого вы будете искать?"
"Если
 вы не согласитесь, я попрошу Лю Чуаньчжи покинуть Lenovo, чтобы помочь 
мне. Но сейчас я приглашаю тебя". Если Лю Чуаньчжи также откажет Фэн Юю,
 Фэн Юй может только попросить Дуань Юнпина.
"Менеджер Фэн, сколько полномочий у председателя совета директоров этой компании?"
"У
 вас будут все полномочия по принятию решений, за исключением изменения 
пропорций долей дочерних компаний. Как обычно, я не буду вмешиваться в 
деятельность компании, и вы сможете назначить команду менеджеров. Я 
назначу только финансового директора".
Полномочия, которыми Фэн Юй
 наделил Чжун Цинсянь, превзошли все его ожидания. Это отличается от 
Lehaha. Чжун Цинсянь основал Lehaha, а Фэн Юй был только инвестором.
Но этот холдинг "Тай Хуа" принадлежит Фэн Юю, и Фэн Юй является главным акционером!
Фэн
 Юй сидел напротив Чжун Цинсяня и терпеливо ждал его решения. Он уверен,
 что его предложения достаточно, чтобы сдвинуть Чжун Цинсяня с места.
"Менеджер
 Фэн, корпорация "Тай Хуа Холдинг" не подходит для создания в Ханг Чжоу.
 Пекин или Шанхай подходят больше". сказал Чжун Цинсянь.
Фэн Юй был вне себя от радости. "Старина Чжун, ты принял мое предложение?"
"Как
 я могу отказаться от такого хорошего предложения? Похоже, что в будущем
 моя нагрузка сильно возрастет". Чжун Цинсянь рассмеялся.
"Hahaha....
 Вы можете нанять команду заместителей или помощников. Компания может 
позволить себе нанять их, и если они будут хорошо работать, я дам им 
высокий бонус по итогам года!".

    
  





  


  

    
      Шанхай. Более десятка мужчин находились в переговорной комнате на 
верхнем этаже недавно отремонтированного здания Tai Hua Building. Все 
собравшиеся - известные бизнесмены Китая и представители разных 
отраслей.
Но всех их объединяла одна общая черта. Фэн Юй владеет 
некоторыми акциями или большинством акций их компаний. Но независимо от 
того, владеет ли Фэн Юй некоторыми акциями или контрольным пакетом, его 
решение повлияет на компании. Именно поэтому все они пришли на эту 
встречу, просто позвонив по телефону.
Фэн Юй сидел на трибуне вместе с тремя другими мужчинами, Чжун Цинсянем, Уилсоном и У Чжиганом.
"Я
 собрал всех здесь, чтобы объявить о решении. Я передам все 
принадлежащие мне акции различных компаний в новую холдинговую компанию.
 Эта компания будет называться Tai Hua Holding Corporation. Чжун Цинсянь
 будет председателем, У Чжигань - заместителем председателя, а Уилсон - 
юридическим консультантом. В будущем, если у вас возникнут какие-либо 
проблемы в работе вашей компании, вы все сможете обсудить их с Чжун 
Цинсянем. Конечно, вы все еще можете искать меня...".
Фэн Юй объявил о своем решении, и оно было принято.
По
 сравнению с Чжун Цинсянь, Фэн Юй все еще больше доверял У Чжигану. Вот 
почему он перевел У Чжигана к себе. Это делается для того, чтобы он стал
 следующим председателем правления корпорации "Тай Хуа Холдинг", и чтобы
 напомнить Чжун Цинсяну, что эта компания принадлежит Фэн Юю!
Что 
касается "Тай Хуа Трейдинг", Фэн Юй передал ее одному из самых первых 
сотрудников Фэн Юя. Фэн Юй назначил своих самых первых сотрудников на 
руководящие должности, чтобы обучить их. Они сами решат, смогут ли они 
перейти на более высокие должности.
Все были шокированы таким 
решением, но в то же время считали, что Фэн Юй принял правильное 
решение. Фэн Юй говорил о передовой и комплексной модели управления, и 
все знали, что он создаст холдинговую компанию. Однако они не ожидали, 
что Фэн Юй создаст холдинг так рано.
Многие завидовали Чжун Цинсяню и У Чжигану.
Некоторые из них даже завидовали им. Чжун Цинсянь все еще был в 
порядке, поскольку он создал группу Lehaha с нуля и развил ее до ведущей
 компании по производству напитков в Азии. Lehaha даже превзошла 
Jianlibao.
Чжун Цинсянь использовал акции Lehaha для обмена на 
корпорацию Tai Hua Holding, и все смирились с тем, что он является 
председателем совета директоров.
Но кто такой этот У Чжиган? Он 
только присоединился к Фэн Юю, когда тот только начинал свой бизнес, а 
теперь он заместитель председателя корпорации "Тай Хуа Холдинг". Многие 
люди недовольны тем, что У Чжиган занимает высокий пост.
"Менеджер Фэн, будет ли Tai Hua Holding Corporation в будущем заниматься координацией между нашей компанией и Aiwa Electronics?"
"Да.
 Компании под управлением Tai Hua Holding Corporation и компании, 
которыми мы частично владеем, будут совместно использовать все свои 
ресурсы. Эти ресурсы включают в себя наши цепочки поставок, каналы 
распределения продаж, новые технологии, патенты и т.д. Корпорация "Тай 
Хуа Холдинг" также будет планировать ротацию финансовых руководителей в 
каждой компании".
Независимо от того, в какой компании Фэн Юй 
владеет контрольным или частичным пакетом акций, он будет контролировать
 финансовый отдел. Он назначит туда по крайней мере одного финансового 
директора, чтобы предотвратить ведение компаниями ложной бухгалтерии или
 сокрытие информации. Даже его первая компания, Tai Hua Trading, и 
государственная мажоритарная компания, Bing City Pharmaceutical, 
одинаковы.
"Тогда, кто будет заниматься координацией?"
"Менеджер
 Чжао, это буду я". ответил У Чжигань. Менеджер Чжао - генеральный 
директор Aiwa Home appliances, но его нанял Фу Гуанчжэн из-за рубежа.
"Менеджер Фэн, я чувствую, что Ву Чжиган не подходит для этой должности". сказал менеджер Чжао.
"О? Тогда кто, по-вашему, должен занять эту должность? Ты?" спросил Фэн Юй.
Менеджер Чжао ответил, не сдерживаясь. "Именно так.
Я думаю, что я больше подхожу на эту должность, так как именно я 
координировал сотрудничество между Tai Hua Electronics, Tai Hua Home 
Appliances, Aiwa Electronics, Aiwa Home Appliances и Aiwa Little Tyrant.
 Я более опытен, чем он!"
Фэн Юй указывает на Ли Мингдэ. "Менеджер Чжао, вы знаете этого человека?"
Менеджер Чжао был удивлен вопросом Фэн Юя. "Нет."
"А что насчет этого человека?" Фэн Юй указал на Ли Цзинвэя и спросил.
"Нет."
Фэн Юй посмотрел на У Чжигана. "Чжиган, есть ли здесь кто-то, кого ты не знаешь?"
У
 Чжиган сразу понял, почему Фэн Юй спрашивает его об этом. "Я знаю всех в
 этой комнате. Я не только знаю их, но и знаю, когда они пришли в эту 
компанию и их предыдущий опыт работы, включая менеджера Чжао".
Фэн
 Юй восхищается характером У Чжигана. Он трудолюбив, серьезно относится к
 своей работе и делает все возможное, на какой бы должности он ни 
находился. Он встречался со всеми этими людьми раньше вместе с Фэн Юем, и
 после того, как Фэн Юй дал ему эту важную должность, он нашел время, 
чтобы выучить резюме этих людей.
Фэн Юй посмотрел на менеджера 
Чжао. "Теперь ты понимаешь? Ты даже не знаешь людей здесь. Как ты 
собираешься координировать сотрудничество между ними? Хорошо быть 
амбициозным, но я не хочу, чтобы кто-то поднимался вверх, наступая на 
других. На этот раз я тебя прощу. Если ты повторишь эту ошибку, то 
можешь вернуться в Англию".
Фэн Юй сказал спокойным тоном, но 
менеджер Чжао почувствовал дрожь. Он понял, что стал тщеславным. Фэн Юй и
 раньше хвалил его управленческие навыки, но он не является одним из 
доверенных помощников Фэн Юя. Если он хочет подняться выше, он должен 
показать Фэн Юю лучшие результаты.
"У кого-нибудь еще есть вопросы?"
Дуань Юнпин поднял руку. "Менеджер Фэн, можем ли мы работать в холдинге Тай Хуа?"
Дуань
 Юнпин очень амбициозен. В предыдущей жизни Фэн Юя Дуань Юнпин был 
вынужден покинуть свою компанию, и он сам создал успешную компанию. В 
этой жизни его не заставили покинуть компанию, и он также получил акции,
 которые хотел.
Но Aiwa Little Tyrant - самая маленькая электронная компания под руководством Фэн Юя.
"Конечно.
 Руководство холдинга Тай Хуа будет выбрано из вас всех. Если вы 
заинтересованы, вы можете поговорить со Старым Чжуном. Я также призываю 
всех вас использовать акции вашей компании для обмена на акции Tai Hua 
Holding."
Дуань Юнпин решителен и хорош в управлении, и он подходит на должность заместителя председателя.
После
 того, как Фэн Юй сказал это, несколько человек начали рассматривать это
 предложение. Холдинговая компания и дочерняя компания имеют как плюсы, 
так и минусы. Цзян Ваньмэн по-прежнему предпочитает быть первым лицом в 
Wind and Rain Electronics. Но менеджер Ван из Tai Hua Batteries думает 
так же, как Дуань Юнпин. Он хочет попробовать поработать в этом 
холдинге, так как Tai Hua Batteries совсем небольшая.
"Мы начнем 
процесс реструктуризации, и я найму несколько аудиторских фирм для 
проверки всех ваших компаний. Надеюсь, я не обнаружу никаких проблем!".

    
  





  


  

    
      Фэн Юй считал себя неприметным, когда создавал холдинг Tai Hua. Все 
его компании не котируются на бирже, а реструктуризация проходит тихо. 
Но сегодня одна новость застала Фэн Юя врасплох.
Газета 
опубликовала список самых богатых людей мира за этот год, и в этой 
статье были перечислены ведущие магнаты из Китая, Гонконга и Макао. Имя 
Фэн Юя также было включено в список, и он занимал первое место!
Фэн
 Юй думал, что мало кто узнает об этом в Китае, так как этот журнал не 
распространяется в Китае. Но после этого сообщения его статус невидимого
 магната стал известен!
Впервые китайцы узнали об общих активах 
Фэн Юя. Они вдруг поняли, что гражданин Китая - супермагнат! 28 
миллиардов долларов США! Большинство людей даже не видели 28 миллиардов 
юаней!
Второй по богатству человек в мире, а также самый молодой 
миллиардер с состоянием более 20 миллиардов долларов США. Фэн Юй также 
станет самым молодым миллиардером с состоянием более 30 миллиардов 
долларов США и имеет большие шансы стать самым богатым человеком в мире в
 будущем!
......
Лю Юн прочитал эту статью и понял, что Фэн Юй так богат!
Лю Юн и Фэн Юй - очень уважаемые инвесторы, и они уже общались раньше. Фэн Юй также очень поддерживает его программу Guangcai.
Лю
 Юн знал, что Фэн Юй богат и должен быть ведущим магнатом в Китае. Но он
 не ожидал, что Фэн Юй станет самым богатым человеком в Азии, вторым по 
богатству человеком в мире, а его активы составят почти 30 миллиардов 
долларов США!
Семья Лю Юна - крупнейший в Китае производитель 
кормов, его продукция экспортируется во многие страны Юго-Восточной 
Азии. Но вторым по величине производителем кормов в Китае является 
компания Tai Hua Process Food Company. Он слышал, что эта компания 
принадлежит отцу Фэн Юя, а отец Фэн Юя тоже очень скрытный.
По тому, как беззаботно Фэн Юй относится к Tai Hua Process Food Company, Лю Юн понял, что это не самая крупная компания.
Лю
 Юн обсудил со своими братьями, и они решили, что Wind and Rain 
Electronics и Wind and Rain Home Appliances являются самыми большими 
активами Фэн Юя. Однако в итоге они выяснили, что два крупнейших актива 
Фэн Юя находятся в США, а другой - в Гонконге.
Активом Фэн Юя в 
США являются его акции Microsoft, а его активом в Гонконге - Wind and 
Rain Consulting. В газетной статье многие зарубежные СМИ сообщали, что 
Wind and Rain Consulting является лучшей инвестиционной компанией в 
мире!
В статье также упоминалось, что Фэн Юй купил свои акции Microsoft через Wind and Rain Consulting на свое имя.
Эта
 инвестиционная компания была создана не так давно, но уже добилась 
выдающихся результатов. Мало того, что ее активы росли в геометрической 
прогрессии каждый год, они еще и не понесли никаких убытков! Все их 
клиенты не понесли никаких убытков!
Этот результат больше не считается выдающимся. Он считается чудом!
Лю
 Юн и его братья купили самые популярные акции Changhong. Но цены на 
акции Changhong внезапно упали, и они потеряли часть денег.
В прошлом году фондовый рынок Гонконга был не в лучшем состоянии, и они задавались вопросом, как Фэн Юй заработал столько денег!
Лю
 Юн решил встретиться с Фэн Юем и попытаться перенять его опыт. Их 
компании по производству кормов для животных также могут сотрудничать, 
чтобы выйти из Азии в остальной мир!
Выйти из Азии в мир!
Это
 самый популярный лозунг в Китае. Многие китайские компании выкрикивают 
этот лозунг, но не многие из них воплотили его в жизнь.
Фэн Юй был
 одним из самых первых, кто достиг этой цели. Его бренд Wind and Rain 
хорошо известен во всем мире, и даже лекарства компании Bing City 
Pharmaceutical пользуются большой популярностью во всем мире.
......
Ши Дачжу тоже читал газеты. В 1995 году он тоже попал в список, и на тот момент он занимал восьмое место среди магнатов Китая.
Из-за
 строительства здания его компания по производству биологически активных
 добавок столкнулась с проблемами с денежными потоками, и сейчас он 
испытывает финансовые трудности.
Однако он все еще держится и не подал заявление о банкротстве.
Многие
 люди убеждали его подать заявление о банкротстве, чтобы избежать 
выплаты долгов, и его девушка - единственный человек, который все еще 
поддерживает его.
Ши Дажу использовал деньги, которые он занял, 
для разработки нового вида добавки для здоровья, и он верил, что его 
продукт позволит ему вернуться.
Ши Дажу не хватает только средств на маркетинг и начало производства.
Ши
 Дажу видел рекламу компании Tai Hua Consultancy, которая утверждала, 
что имеет 1 миллиард долларов США для инвестирования в компании из 
различных отраслей.
Но Ши Дачжу не стал связываться с Tai Hua 
Consultancy, так как не хотел позволить другим пожинать плоды его 
тяжелой работы. Но в это время Tai Hua Consultancy изменила свою 
рекламу. Они представили программу поддержки предпринимательства.
Ши
 Дачжу колебался, так как не знал, можно ли доверять этой компании. Но 
теперь он почувствовал, что должен попробовать. Tai Hua Consultancy, 
похоже, одна из компаний Фэн Юя. Они встречались однажды на CCTV, и этот
 молодой человек сейчас самый богатый человек в Китае и Азии, а также 
второй по богатству человек в мире!
Ши Дачжу решил. Если Tai Hua 
Consultancy связана с Фэн Юем, то он должен попробовать подать заявку на
 участие в их программе поддержки предпринимательства. Он хочет снова 
попасть в список! Он - Ши Дачжу и не потерпит поражения так просто!
......
Чжан Руйцян тоже читает газеты, и он потрясен богатством Фэн Юя!
Чжан
 Руйцян - один из немногих, кто знает о богатстве Фэн Юя, и он уже давно
 считал Фэн Юя самым богатым человеком в Китае. Компании Фэн Юя в Китае 
преуспевают. Тем не менее, Чжан Руйцян никогда не видел других компаний,
 которые могли бы расти так быстро.
Чжан Руйцян даже подумал, что 
если сейчас у Фэн Юя останется только одна компания, он сможет быстро 
вернуться в течение нескольких лет.
Но Чжан Руйцян не ожидал, что Фэн Юй уже достиг вершины мира!
Чжан
 Жуйцян наблюдал за тем, как Фэн Юй начинал свой бизнес с нуля, и знал 
большинство инвестиций Фэн Юя в электронику, электроприборы, медицину, 
машины, продукты питания и т.д..
Почти все новые компании с названиями "Ветер и дождь" или "Тай Хуа" принадлежат Фэн Юю, и они будут быстро развиваться.
Одних только инвестиций Фэн Юя в Бинг Сити достаточно, чтобы он стал самым богатым человеком в Китае.
Неудивительно, что этот ребенок может пожертвовать так много денег. Он не должен потратить все свои деньги за всю свою жизнь.
Чжан
 Жуйцян вдруг вспомнил предложение Фэн Юя позволить Beidacang Group 
обменяться акциями с Tai Hua Processed Food Company. Когда это 
предложение было выдвинуто, многие выступили против и посчитали, что Фэн
 Юй пытается использовать народ в своих интересах.
Но теперь никто
 не должен возражать против этого предложения. Для многих людей 
Beidacang Group может быть крупной компанией, но для Фэн Юя это ничто!
Это предложение должно быть рассмотрено на завтрашнем собрании.

    
  





  


  

    
      Многие люди, прочитав статью в газете, посчитали это невероятным, а 
те несколько магнатов, которые ранее числились в списке китайских 
миллиардеров, почувствовали себя неловко.
В прошлом они думали, 
что владеют миром с 3-4 миллиардами долларов США или, по крайней мере, 
входят в число самых богатых людей в Китае.
Но теперь они поняли, 
что просто ставят себя в неловкое положение. Даже если все они сложат 
свои богатства, они не смогут сравниться с Фэн Юем! Разница слишком 
велика!
Многие из этих людей попали в список благодаря богатству 
своей семьи. Например, Лю Юн и его семья занимают второе место с общим 
состоянием в 700 миллионов долларов США. Семья, занимающая первое место,
 имеет около 800 миллионов долларов США, а остальные семьи, попавшие в 
список самых богатых китайских семей, имеют активы менее 500 миллионов 
долларов США.
Фэн Юй знает многих из этих людей, таких как Чжун 
Цинсянь, Ли Цзинвэй, Цзян Ваньмэн, Ли Миндэ, Лю Чуаньчжи и др. Его отец,
 Фэн Синтай, не был включен в список, потому что Фэн Юй попросил Стива 
Форбса не включать его отца в список. Если нет, то его отец, несомненно,
 возглавит список.
Многие люди в Китае хотят встретиться с Фэн 
Юем, легендарным магнатом. Если им удастся заключить с Фэн Юем деловые 
сделки, они только выиграют от этого.
Когда сегодня утром Фэн Юй 
прибыл в Tai Hua Holding, Чжун Цинсянь сказал ему, что он больше не 
может скрывать свое богатство. В китайских СМИ появилась статья о его 
богатстве, и каждый, кто прочитает эту статью, узнает о нем.
Фэн 
Юй не ожидал, что его богатство будет раскрыто так рано, но он не 
возражал. С тех пор как он согласился на интервью, он знал, что это 
произойдет. Это также хорошо для его семьи, так как ни один преступник 
не осмелится напасть на членов семьи супермагната.
Богатый человек - более легкая мишень, чем супермагнат.
"Вы также включены в китайский список самых богатых людей. Вы занимаете 37-е место, но я думаю, что это слишком мало".
Конечно, Чжун Цинсянь не является председателем Tai Hua Holding, когда оценивал свое богатство.
Кроме того, многие активы Чжун Цинсяня оформлены на имя его жены и 
дочери, а Lehaha еще не прошла листинг. Когда Lehaha получит листинг, 
стоимость компании увеличится как минимум в 4-5 раз.
"Хахаха... Я не возражаю против этого, так как я никогда не хотел быть зарегистрированным". Чжун Цинсянь рассмеялся.
Чжун Цинсянь не беспокоится о своем положении, так как он не входит в первую десятку.
"Это
 также продвижение нашей компании, и есть некоторые преимущества 
попадания в список. О, как продвигается финансовый аудит? Wind and Rain 
Design должна была закончиться, верно?".
Wind and Rain Design открыла два филиала, и не так давно они прошли аудит. Они должны быть первой компанией, завершившей аудит.
"Да. Аудиторская фирма только что звонила, и они пришлют своего представителя, чтобы сообщить о своих выводах".
Фэн
 Юю нечего было делать, и он решил дождаться отчета вместе с Чжун 
Цинсянь. Они уладят мелкие проблемы внутри компании и не повлияют на 
реструктуризацию.
"Управляющий Фэн, председатель, прибыл представитель Андерсена". Секретарь Чжун Цинсяня вошел в его кабинет, чтобы доложить.
"Впустите его".
Через некоторое время секретарь привел в офис человека, и Фэн Юй с удивлением увидел кавказского молодого человека.
Сейчас
 все больше иностранцев приезжали работать в Китай. Это новый рынок, и у
 него много возможностей. Фэн Юй вынужден признать, что некоторые 
иностранцы лучше китайцев. Тем не менее, он подозревает, что основная 
причина, по которой компании нанимают иностранцев, заключается в 
заблуждении, что они лучше китайцев!
Компании могут устанавливать 
более высокие цены, если они нанимают иностранцев, а некоторые из 
компаний - это просто филиалы зарубежных компаний в Китае.
"Доброе утро, господин председатель".
Этот иностранец может говорить на мандаринском? Хотя у него сильный акцент, они все равно смогли его понять.
Кавказец
 смотрит на Фэн Юя, и его глаза расширяются. Разве это не самый богатый 
человек в Азии?! Эта корпорация "Тай Хуа Холдинг" - его компания?!
Фэн Юй тоже был потрясен.
Почему этот кавказец так на меня смотрит? Я не красивая девушка! Бл**ь!
 Должно быть, с этим парнем какие-то проблемы, и мы должны сменить 
аудиторскую фирму!
Фэн Юй не дискриминирует геев, но ему было крайне неприятно, что на него так смотрят!
"Кхм!" Фэн Юй прочистил горло, чтобы напомнить тому парню прекратить смотреть на него!
Кавказец вежливо спросил. "Вы господин Фэн Юй?"
А? Этот парень знает меня?! Но в газетной статье не было моей фотографии.
"Да. Вы меня знаете?"
На
 лице кавказца появилось удивленное выражение. Хотя Фэн Юй редко 
фотографировался публично, его фотографии все еще можно было найти в 
свободном доступе.
Кавказец только сначала почувствовал, что Фэн 
Юй выглядит знакомым, и сделал предположение. Судя по внешности Фэн Юя, 
он должен быть моложе меня. Моя цель - проработать в Китае 8-10 лет, а 
затем вернуться в Англию с деньгами. Но по сравнению с этим человеком, 
стоящим передо мной, мои достижения - ничто!
"Я видел вашу фотографию с выпускного из Пекинского университета. Мне просто любопытно узнать о вас".
Фэн Юй махнул рукой. "Давайте сначала поговорим о результатах аудита вашей компании".
Взгляд этого кавказца был таким, каким смотрит человек, встретивший своего кумира.
"Наш
 аудит показал, что финансы Wind and Rain Design в порядке и не имеют 
никаких проблем. Есть только две области, на которые мы хотели бы 
обратить внимание. Их лимит возмещения довольно высок, и не только 
руководители возмещают расходы на питание, проживание, транспорт и 
мобильные телефоны, они также возмещают расходы на подарки на день 
рождения членам семей своих дизайнеров".
Чжун Цинсянь и Фэн Юй обменялись взглядами и улыбнулись. Фэн Юй - тот, кто установил это правило.
Подарки
 на день рождения членам семей дизайнеров позволят дизайнерам 
почувствовать свою принадлежность к компании и не позволят другим 
компаниям переманить их. Именно поэтому никто из сотрудников Wind and 
Rain Design не ушел, даже когда другие компании предлагали более высокую
 зарплату.
Зарплата топ-дизайнера очень высока, но большинство из 
них предпочитают работать в комфортной обстановке. Wind and Rain Design -
 это как их второй дом, а их коллеги - как семья.
"Эти расходы - 
часть благосостояния компании, у других компаний этого нет. Есть ли еще 
какие-нибудь проблемы?" спросил Чжун Цинсянь.
"Нет".
"Хорошо. Спасибо за вашу тяжелую работу. Вы можете подписать этот отчет".
"Подождите минутку. Господин Фэн, могу я с вами немного поболтать?" Кавказец повернулся к Фэн Юю.
Фэн Юй поднял брови. "Конечно. Присаживайтесь. О... как вас зовут?"
Представитель
 Андерсена, должно быть, элитный аудитор, и Фэн Юй задумался, сможет ли 
он уговорить его присоединиться к холдингу Тай Хуа.
"Спасибо, господин Фэн. Мое китайское имя Ху Ран!"
"Ху Ран". Фэн Юй кивнул и тут же уставился на него широко раскрытыми глазами. "Как тебя зовут?!"

    
  





  


  

    
      Молодой кавказец занервничал. "Меня зовут Ху Ран, и я дал себе это имя, когда учился в Китае. Что-то не так?"
"Нет, нет, нет... нет никаких проблем! Это хорошее имя!"
Этот
 парень - Ху Ран! В прошлой жизни Фэн Юй работал с ним, и он основал 
свой "Список богачей Хуруна", рейтинг самых богатых людей в Китае!
У
 Фэн Юя внезапно возникла идея создать свой "Список богачей". до сих пор
 не въехал в Китай, и ему казалось, что рейтинг китайских магнатов не 
точен.
В Китае есть много скрытых магнатов, и они не хотят 
объявлять о своем богатстве. Например, шурин Фэн Юя, Ли Шицян, не попал в
 этот список, но Фэн Юй считал, что его шурин обладает достаточной 
квалификацией. Его бизнес распространился на весь Китай!
Логистическая
 компания Ли Шицяна сейчас занимает первое место среди частных 
логистических компаний, что свидетельствует о его богатстве! Когда его 
компания будет зарегистрирована на бирже, его богатство увеличится как 
минимум в пять раз!
В Китае не так много компаний, котирующихся на
 бирже, и многие компании непрозрачны в своих финансах. Это сильно 
отличается от Запада, и точная оценка стоимости этих компаний 
невозможна.
Если Фэн Юй начнет свой "Список богатых", он сможет 
изменить представление людей о том, что богатые разбогатели благодаря 
своим связям, а в Китае много талантливых предпринимателей!
Этот список также может помочь многим предпринимателям искать деловых партнеров и экспортировать свою продукцию за рубеж.
Чжун
 Цинсянь с любопытством смотрит на Фэн Юя и Ху Жуна. Он знал, что если у
 Фэн Юя такое выражение лица, значит, он заинтересован в этом человеке и
 собирается завербовать его или инвестировать в него.
Этот 
кавказский молодой человек хорош в аудите. Фэн Юй собирается нанять его в
 финансовый отдел холдинга Тай Хуа? Но этот молодой человек слишком 
молод. Будет ли у него достаточно опыта?
Чжун Цинсянь ничего не сказал, так как Фэн Юй намного моложе Ху Жуна.
"Сяо Ма, принеси чашку кофе для господина Ху Жуна". крикнул Чжун Цинсянь.
Ху Жун был удивлен и почувствовал, что Чжун Цинсянь относится к нему как к другу.
"Господин Фэн, у вас брали интервью. Что вы думаете об этом?" взволнованно спросил Ху Рун.
Фэн
 Юй подумал про себя. У этого молодого человека есть страсть, азарт, его
 взгляды... неудивительно, что он стал таким успешным в прошлой жизни 
Фэн Юя.
"Рейтинг всех магнатов мира может в какой-то степени 
стимулировать экономику региона, и это успешный деловой журнал. Это 
отличало его от журнала, где основное внимание уделяется личностям, а не
 бизнесу."
"Верно. Я тоже так думаю! Вы заметили, что хотя журнал и
 поместил в список китайских бизнесменов, оценка их богатства неверна. 
Они даже не послали своих людей в Китай, чтобы оценить активы этих 
людей, а многие цифры были взяты из других журналов!" Ху Жун был 
взволнован, когда говорил об этом.
"Да. Какие у тебя есть идеи?" Фэн Юй улыбнулся.
"Я думаю, что Китай должен иметь свой собственный журнал!" ответил Ху Ран и взволнованно посмотрел на Фэн Юя.
"Нет. Я так не думаю." Фэн Юй покачал головой.
Ху
 Рун заволновался и уже собирался убедить Фэн Юя, когда увидел, что Фэн 
Юй махнул рукой. "Китай должен иметь свой профессиональный деловой 
журнал, и не только!"
Ху Ран был ошеломлен. 'Не только?' Что Фэн Юй имеет в виду?
Фэн Юй продолжил, когда увидел, что Ху Ран не понял, что он имел в виду. "Сколько деловых журналов ты знаешь?"
", , , , , , , , и т.д." ответил Ху Ран.
"Хорошо. Похоже, ты много знаешь о деловых журналах. Какой журнал тебе нравится больше всего?"
". Этот журнал рассказывает об экономике через отдельных людей, а многие из их читателей не являются бизнесменами!"
"Тогда почему продается лучше?" спросил Фэн Юй.
"Этот... потому что более профессиональный, и он выходит раз в две недели".
"Вы согласны, что у каждого журнала есть свои плюсы и минусы?"
"Конечно. У всех этих журналов есть свои сторонники, и многие читатели читают больше одного журнала."
Щелк!
Фэн Юй щелкнул пальцами. "Правильно.
Многие читатели читают более одного журнала, и они подписываются на 
несколько журналов. Эти читатели - те, кто интересуется бизнесом и 
экономикой! Вы думаете только о том, чтобы основать китайскую версию 
журнала. Но думали ли вы о том, чтобы основать деловой журнал, который 
будет включать в себя все сильные стороны этих журналов?"
"Для этого нужно много репортеров и данных. Это слишком сложно". Глаза Ху Жуна широко раскрылись. Фэн Юй слишком амбициозен.
"Сложно
 - не значит невозможно! Если нам нужно много репортеров, мы можем 
нанять их или найти жениха. Данные можно собирать самим, а можно 
покупать у других журналов и газет. Кроме того, это будет не только 
журнал. Мы также создадим веб-сайт, на котором будут публиковаться все 
новости, связанные с бизнесом".
"Сайт? Вы хотите публиковать статьи на сайте? Как журнал будет получать прибыль?".
"Подписка!
 Плата за регистрацию, за просмотр, за скачивание, и даже если вы не 
читаете, вы также должны платить за ежемесячную подписку! Мы будем 
ориентироваться на бизнесменов высокого класса. Эти бизнесмены не будут 
против платить за подписку, и мы также сможем заработать на рекламе. 
Например, реклама компаний или частных лиц, ищущих партнеров, и т.д.".
В
 прежней жизни Фэн Юя многие деловые журналы перешли в электронный 
формат, а традиционные журналы в мягкой обложке потеряли популярность. 
Некоторые из них даже были вынуждены закрыться.
Чжун Цинсянь, 
слушавшая разговор, потеряла дар речи. О чем говорит Фэн Юй? Он никогда 
не слышал об этих журналах, а он говорит так, будто собирается основать 
деловой журнал, который будет лучше этих журналов. Но зачем нужен 
веб-сайт?
Заряды? Как они собираются это делать?
Китайские 
банки в настоящее время не приступили к интернет-банкингу и приступят к 
нему только в 2000 году. Банкам потребовались годы попыток, прежде чем 
китайцы приняли интернет-банкинг.
Но Фэн Юй может открыть банковский счет для этого веб-сайта, а бэкенд-персонал займется этим.
Кроме того, Фэн Юй не думает, что многие люди будут подписываться на 
онлайн-журнал, и он может смириться с убытками в течение первых 
нескольких лет.
"Господин Фэн, почему вы мне это говорите?" Ху Жун
 почувствовал, что что-то не так. Почему Фэн Юй рассказывает ему о своих
 идеях?
"Я думаю открыть бизнес, журнал по экономике и этот сайт. 
Ты заинтересован в том, чтобы стать главным исследователем в этой 
компании?"
Фэн Юй пытается завербовать меня? Самый богатый человек Азии и второй по богатству человек в мире пытается завербовать меня?

    
  





  


  

    
      "Мне интересно, но моя работа сейчас..."
"Просто уволился. Сколько ты сейчас получаешь? Я удвою!" властно объявил Фэн Юй.
"Когда я могу приступить к работе?"
"Ты можешь приступить в день увольнения из аудиторской фирмы".
"Завтра.
 Я подам заявление об уходе завтра!" Ху Жун не мог сдержать своего 
волнения. Он будет заниматься тем, что ему нравится, и в то же время он 
будет получать более высокую зарплату!
Ху Жун ушел, а Чжун Цинсянь
 с любопытством спросила. "Почему ты вдруг хочешь открыть журнал, да еще
 и деловой? Также, зачем тебе нужен веб-сайт? Может ли он быть 
прибыльным?"
"В начале он не будет прибыльным. Но если вы будете 
хорошо им управлять, он станет прибыльным. Не забывайте о населении 
Китая и количестве бизнесменов в городах. Этот журнал должен продаваться
 тиражом более 100 000 экземпляров каждый номер, тогда не будет убытков,
 и мы сможем заработать, если будет продано более 500 000 экземпляров. 
Если тираж каждого номера превысит 1 миллион экземпляров, то убытки от 
сайта можно будет компенсировать. В будущем мы будем получать прибыль, 
когда подписчики сайта и продажи журнала увеличатся".
Фэн Юй не 
ожидал, что сможет заработать на этом журнале. Даже если будет продано 
более 1 миллиона экземпляров первого номера, прибыль будет невелика. Что
 его интересует, так это влияние на экономику Китая через этот журнал. 
Когда страна и ее народ станут богатыми, прибыль от его бизнеса 
возрастет.
Этот журнал также может побудить людей отправиться за 
границу, чтобы заработать деньги западных иностранцев и не дать им 
воспользоваться преимуществами Китая. В будущем эти иностранцы смогут 
приезжать в Китай только для того, чтобы работать на китайские компании!
"Где вы собираетесь брать редакторов, репортеров и т.д. для этого журнала?"
"Набирать
 из других журналов, газетных агентств и т.д. Я помню, что у меня много 
сотрудников в Китае, и я думаю, что они подойдут для моего журнала. 
Кроме того, у нас есть репортеры в Азии и Китае. Мы можем переманить их к
 себе".
"Тогда, когда выйдет первый номер?"
"Первый номер 
выйдет в свет в Новый год в следующем году, и его заголовок будет 
посвящен 50 лучшим бизнес-лидерам Китая. В следующем году также 
исполняется 50 лет со дня основания Китайской Народной Республики. В 
2000 году мы сможем представить список 100 самых богатых людей Китая".
Многие
 магнаты в Китае думают так же, как Фэн Юй. Они не любят выставлять 
напоказ свое богатство. Если Фэн Юй сразу же представит этот список 
богачей, он оскорбит многих людей.
Но список "50 лучших 
бизнес-лидеров" - это совсем другое. Это делает честь этим людям, так 
как они будут перечислены как лидеры своих отраслей.
Как эти люди 
убеждают других в своем статусе бизнес-лидеров? По их чистой стоимости. 
Успех этих людей будет основан на том, сколько у них денег.
Это еще одна форма "списка самых богатых людей", которая проложит путь к списку 100 самых богатых людей следующего года.
Возможно,
 многие бизнесмены даже обратятся в журнал с просьбой включить их в этот
 список. В конце концов, некоторые люди могут подумать, что попасть в 
список - это почетно и престижно.
"Но никто не знает о вашем журнале. Как вы собираетесь заставить людей покупать его?".
"Старина Чжун, похоже, у тебя есть решение этой проблемы". ответил Фэн Юй.
Чжун Цинсянь ничего не сказал и с улыбкой посмотрел на Фэн Юя.
"У меня?"
"Верно.
 В первом выпуске должны быть представлены вы и ваша история. Ты самый 
богатый человек в Азии, и многие люди заинтересуются тобой и твоей 
историей".
А? Это одобрение моего собственного журнала?
Это 
хорошая идея, но Фэн Юй не хочет этого делать. Другие люди могут хотеть 
быть в центре внимания, но Фэн Юй не хочет, чтобы многие люди знали, кто
 он такой. Он не хочет, чтобы его окружали, куда бы он ни пошел. Поэтому
 он предпочитает не показывать свое лицо.
"Нет. Это будет неудобно, даже если я пойду поесть". Фэн Юй покачал головой.
"Тогда ты можешь использовать другого человека, например, Лю Чуаньчжи, Лю Юна, Ли Миндэ, Ли Цзинвэя или Цзян Ваньмэна".
Фэн Юй с любопытством посмотрел на Чжун Цинсянь.
"Почему вы не упомянули о себе?".
"Я? Я тоже не люблю давать интервью".
"Тогда
 я попрошу Лю Юна, чтобы о нем рассказали в первом выпуске. Компания по 
производству кормов для животных, принадлежащая ему и его братьям, 
является самой крупной в Китае, а остальные будут представлены в других 
выпусках. Каждый из них получит свою очередь".
"Компания Лю Юна 
действительно очень сильна, и я думаю, что в течение двух лет его 
компания станет крупнейшим производителем кормов для животных в Азии. Но
 он недостаточно известен. Если возможно, вам стоит поработать с другими
 известными журналами".
"Работать с другими журналами? Что вы имеете в виду?"
"Например,
 не надо иметь китайскую версию. Вы можете назвать этот журнал китайской
 версией, и в то же время использовать популярность для увеличения 
продаж."
А? Разве это не та стратегия, которую использовал Ху Ран в моей прошлой жизни? Чжун Цинсянь действительно эксперт в продажах.
Но Фэн Юй не хочет использовать эту идею, так как считает, что он позволит воспользоваться им!
Фэн
 Юй все еще может работать с другими людьми, чтобы запустить этот 
журнал. Например, он может попросить Стива Форбса, Билла Гейтса и 
Супермена Ли написать предисловия.
"Мы не можем назвать наш журнал
 китайской версией, так как возникнут юридические проблемы. Но мы все 
равно можем работать с ними, публикуя их статьи с их разрешения".
Не
 только, Фэн Юй также может покупать статьи из и других журналов. Но 
этот журнал будет на китайском языке, и статьи должны быть связаны с 
Китаем или Китаем. Возможно, он может включить в него и близлежащие 
страны, но он будет избегать статей о западных странах.
Фэн Юй 
задумался на некоторое время. Стив Форбс и он считаются знакомыми, и они
 обменялись номерами телефонов. Фэн Юй может купить статьи у первого, 
прежде чем обращаться в остальные журнальные и газетные агентства.
Фэн Юй также должен воспитывать своих редакторов и репортеров и не хочет, чтобы они поклонялись Западу.
Несколько
 дней назад Фэн Юй прочитал журнал, в котором рассказывалось о том, как 
велики другие страны по сравнению с Китаем. Он не знает, о чем думают 
эти репортеры и редакторы.
Почему они так равняются на западные страны?
"То, что вы говорите, правильно, и я думаю, что ваш журнал будет интересным. О, как называется этот журнал?".
"Что вы думаете о названии?"
Чжун
 Цинсянь хотела сказать Фэн Юю, что это название звучит так, будто 
журналу придется пройти через трудности. Но все компании Фэн Юя были 
либо "Ветер и дождь", либо "Тай Хуа". Он никогда не думал об 
использовании других названий.
"Хммм... звучит неплохо". ответила Чжун Цинсянь.

    
  





  


  

    
      "Босс, китайский портал был приобретен и полностью принадлежит нам", - доложил Ральф.
"Хорошая работа. Ты связался с теми двумя профессорами, чтобы купить их акции Sohu? Как успехи?"
Фэн
 Юй остался доволен. После приобретения этого американского китайского 
веб-портала, веб-портал Ван Чжиси объединится с этим порталом и образует
 Sina, и они обгонят Sohu и Netease и станут крупнейшим китайским 
веб-порталом.
Sohu и Netease начали свою деятельность раньше, чем 
Sina, и Sohu полностью зависела от финансирования венчурного капитала. 
Чжан Чаоян получил финансирование от своих бывших профессоров, чтобы 
основать Sohu, и акции компании были разделены поровну между ними тремя.
Дин Лэй сам основал Netease, и ему принадлежит 53% акций компании.
Но
 сейчас обе компании достигли узкого места, и главная причина - нехватка
 средств. В прошлой жизни Фэн Юй, Дин Лэй получил венчурное 
финансирование от Сунь Чжэнъи (Масайоши Сон), чтобы позволить Netease 
быстро развиваться.
Sina также получила финансирование от Сунь Чжэнъи, поскольку ему нравится инвестировать в такие технологические компании.
Но
 в этой жизни у Сунь Чжэнъи не будет возможности получить прибыль из 
Китая, потому что Чжан Чаоян и Дин Лэй обратились в Tai Hua Consultancy.
Поскольку
 Чжан Чаоян и Дин Лэй обратились в Tai Hua Consultancy, Фэн Юй не 
позволит им пойти в эту японскую компанию. Эти три компании являются 
тремя ведущими китайскими веб-порталами в будущем и принесут Фэн Юю 
прибыль в течение пяти лет.
Если эти компании попадут на биржу, Фэн Юй сможет удвоить свою прибыль в течение двух-трех лет.
Посмотрите
 на Сунь Чжэнъи. Два года назад он вложил 100 миллионов в Yahoo за треть
 акций компании, а продал 2% акций компании за 400 миллионов долларов 
США! Доходность более чем в десять раз, а акции Yahoo все еще растут.
Хотя акции Sina, Sohu и Netease не взлетят так, как Yahoo, их акции выросли в несколько раз после выхода на биржу.
"Босс,
 один из этих двух профессоров готов продать нам свои акции, но его 
запрашиваемая цена выше, чем самое высокое предложение, которое вы 
установили. Другой профессор не хочет продавать, и его цена удваивается 
по сравнению с вашим самым высоким предложением!"
А?
У Фэн 
Юя разболелась голова. Его самое высокое предложение в два раза выше 
рыночной стоимости. Эти старые профессора хотели удвоить мое самое 
высокое предложение?! Значит ли это, что Фэн Юй должен купить их акции в
 четыре раза дороже рыночной стоимости?!
Но когда Фэн Юй подумал о
 будущем развитии Sohu, это того стоит! Самое главное, Чжан Чаоян и его 
команда не могут быть оценены в денежном выражении.
"Продолжай вести с ними переговоры, и ты должен приобрести их акции любой ценой!"
Ральф
 знал, что Фэн Юй настроен приобрести эти акции и готов заплатить за них
 более чем в четыре раза больше рыночной стоимости. Конечно, Ральф не 
будет покупать акции в четыре раза дороже рыночной стоимости. Если он 
сделает это, то Фэн Юй больше не будет нуждаться в нем.
"Да."
Теперь Фэн Юй собирается получить контроль над Sohu и Sina.
Только Netease Фэн Юй не сможет получить контрольный пакет акций компании, так как Дин Лэй намерен стать боссом компании.
Но
 для Фэн Юя это не страшно. В любом случае, в будущем этим компаниям 
придется работать вместе из-за него. Если бы Sina запустила электронную 
почту первой, Netease не была бы такой успешной, как его предыдущая 
жизнь.
Фэн Юй в своем сердце спланировал направления развития этих
 трех компаний. Sina сосредоточится на новостях, особенно международных,
 а в будущем они создадут блог и сайты микроблогов.
Направлением Sohu станет онлайн-видеоплатформа, и она продолжит быть лидером в китайских онлайн-форумах.
Netease сосредоточится на услугах электронной почты и распространении игр. В будущем они начнут разрабатывать свои игры.
Конечно,
 эти три компании могут предоставлять одни и те же услуги, но их 
основные направления будут разными. Фэн Юй хочет, чтобы между ними была 
здоровая конкуренция, чтобы они быстрее развивались.
Фэн Юй думал 
объединить эти три сайта, но передумал. Это не пойдет на пользу их 
развитию. Разделение ускорит их развитие и создаст барьер для 
проникновения других технологических фирм.
.......
Ван Чжиси
 снова пришел в Tai Hua Consultancy. Он договорился с компанией Ba Da о 
продаже их акций. Но они не будут продавать все свои акции, и будут 
некоторые ограничения.
Сунь Лицзе выслушал условия Ван Чжиси и кивнул Фэн Юю. "Я думаю, мы можем принять это условие".
После
 приобретения и слияния китайского веб-портала в США, Tai Hua 
Consultancy имеет контрольный пакет акций Sina. Не имеет значения, 
смогут ли они владеть большим количеством акций или сейчас.
Приобретение акций Ba Da Company будет лучше для развития Sina.
"Ван Чжиси, вы определились с направлением развития компании после нашего предыдущего разговора?".
Новости.
 Я думаю, что людей больше всего интересуют новости. Многие люди имеют 
привычку читать газеты по утрам. Тем не менее, благодаря интернету они 
могут зайти на наш сайт. Они даже могут установить наш сайт в качестве 
домашней страницы, и наш сайт будет появляться сразу же, как только они 
включат компьютер. Это приведет больше посетителей на наш сайт, и больше
 компаний будут размещать у нас рекламу".
"Наш новостной сайт 
будет иметь преимущество перед традиционной газетой. Мы можем объединять
 новости по всему миру, а другие новостные сайты не могут этого сделать.
 Мы также можем продавать другие услуги, например, создать 
коммуникационную платформу для компаний."
"Хорошо. Это увеличит 
преимущество этой компании. Позвольте мне рассказать вам некоторые из 
моих идей. Во-первых, новостные статьи должны быть своевременными. 
Во-вторых, новости должны быть региональными, и, наконец, новости должны
 быть интересными".
Ван Чжиси понимал важность своевременных 
новостей, но что значит регионализированные новости? Кроме того, почему 
новости должны быть интересными? Разве новости не должны сообщать 
правду?
"Новости в реальном времени означают, что мы будем публиковать сообщения о важных событиях впервые.
Мы должны дать понять нашим посетителям, что наш сайт также будет показывать самые свежие и оперативные новости."
"Региональные
 новости означают, что сайт будет показывать новости, основанные на 
IP-адресах пользователей, или месте регистрации. Это так же, как когда 
люди читают газету, они предпочитают читать газеты своего города."
"Интересные
 новости" не означает, что мы будем уделять внимание не только основным 
событиям во всем мире. Мы также будем сообщать новости, которые 
интересуют наших читателей, например, новости развлечений, странные 
новости и т.д. Многие люди читают газеты, чтобы скоротать время, и 
интересные новости привлекут этих читателей."
Ван Чжиси смотрит на Фэн Юя с восхищением. "Спасибо за руководство, менеджер Фэн. Теперь я знаю, что делать".
Тон Ван Чжиси звучит так, будто он получил мудрые наставления от гуру.
На
 лице Фэн Юя появилось выражение "это просто случайное замечание". Но 
все эти идеи были почерпнуты из его предыдущей жизни на новостных 
сайтах, таких как Sina. Все, что он сделал, это рассказал Ван Чжиси о 
том, чем он будет заниматься в будущем, и произвел на него впечатление.
Давать
 советы и получать восхищение от одного из крупнейших представителей 
индустрии в прошлой жизни Фэн Юя - это просто фантастика!

    
  





  


  

    
      Ван Чжиси получил желаемые инвестиции и отправился в США для 
переговоров о слиянии. Чем раньше произойдет слияние обоих порталов, тем
 раньше будет запущен его веб-портал.
Sohu и Netease также начали 
переговоры о венчурных инвестициях. Все идет по плану Фэн Юя, и он 
должен быть счастлив. Но Фэн Юй сейчас не в лучшем настроении.
Те два гинеколога, которых Фэн Юй нанял в США, сказали ему, что пока не могут лечить состояние Чжоу Кэсинь!
Фэн
 Юй был в ярости, когда услышал эту новость. Разве вы все не говорили 
мне, что уже лечили подобные заболевания? Почему вы все говорите мне, 
что не можете вылечить Чжоу Кэсиня сейчас?
Два врача объяснили причину, и Фэн Юй понял ее.
Дело
 не в том, что это заболевание невозможно вылечить. Дело в том, что они 
не могут лечить Чжоу Кэсинь сейчас, так как она все еще девственница! 
Это лечение приведет к разрыву девственной плевы.
Чжоу Кэсинь 
отказалась от "бесплатного лечения", так как не хочет, чтобы девственная
 плева порвалась. В эту эпоху большинство людей очень консервативны, и 
Чжоу Кэсинь - одна из них.
Фэн Юй ничего не может сделать. Но врачи сказали, что шансы вылечить состояние Чжоу Кэсинь выше, если начать лечение раньше.
Фэн Юй открыл свой почтовый ящик и увидел письмо Чжоу Кэсинь.
В
 своем письме Чжоу Кэсинь просила совета у Фэн Юя, не вдаваясь в 
подробности. Она сказала, что ей нужно принять важное решение, но она не
 знает, стоит ли сообщать об этом семье.
Фэн Юй немного подумал и начал печатать ответ. Он надеется, что сможет убедить Чжоу Кэсинь принять лечение как друга.
"Вы
 должны серьезно рассмотреть предложения других людей, прежде чем 
принять важное решение. Например, если врач просит вас сделать операцию,
 и вы знаете, что после операции вы будете здоровы. Однако вы боитесь 
войти в операционную. В таких обстоятельствах вам следует поговорить со 
своей семьей, и они окажут вам поддержку и ободрение.
Я не знаю, 
какое решение вы принимаете, но независимо от него у вас будут и 
выигрыши, и потери. Просто спросите себя, не пожалеете ли вы в будущем, 
если примете это решение сейчас".
Чжоу Кэсинь в оцепенении смотрит на письмо.
Почему пример "второго по красоте человека на земле" так похож на то, через что ей пришлось пройти? Неужели это совпадение?
Чжоу
 Кэсинь рассмеялась, покачав головой, и решила, что это совпадение. Она 
даже не рассказала об этом своей семье. Как может "второй по красоте 
человек на земле" знать об этом?
Какой выбор заставит ее сожалеть 
больше? Чжоу Кэсинь подумала о том, что говорят врачи. Если она 
согласится на операцию сейчас, они смогут оперировать ее бесплатно, 
когда будут здесь по обмену, и шансы на успех очень высоки. Ни один врач
 в Китае не имеет такого опыта, как они.
Если Чжоу Кэсинь не 
согласится на лечение, в будущем ей придется платить большие деньги за 
лечение, а ее семья не может позволить себе оплатить эту операцию.
Это означает, что Чжоу Кэсинь может оказаться немыслимой в будущем, и это будет самым большим сожалением в ее жизни.
Чжоу Кэсинь любит детей, и если она будет неспособна к зачатию, она может даже не выйти замуж.
Чжоу Кэсинь стоит перед дилеммой, но она хочет иметь детей в будущем.
Чжоу
 Кэсинь вернулась домой, и ее мать увидела, что она хочет что-то 
сказать, но несколько раз замешкалась. "Что случилось? Ты хочешь мне 
что-то сказать? Ты встречаешься с кем-то в школе? Все в порядке, но ты 
должна позаботиться о себе".
"Мама... о чем ты говоришь?! Я ни с кем не встречаюсь". ответила Чжоу Кэсинь.
"Тогда в чем дело?" Мать Чжоу Кэсинь с облегчением узнала, что ее дочь ни с кем не встречается.
Чжоу Кэсинь все рассказала матери и посмотрела на нее.
Мать Чжоу Кэсинь спросила. "Они пытаются тебя обмануть?".
"Мама,
 они ничего с меня не берут. Как они могут быть мошенниками? Кроме того,
 они эксперты из США, и их пригласила сюда больница Тай Хуа, чтобы 
проводить занятия".
"Давайте сначала дождемся возвращения вашего 
отца. Завтра я отвезу тебя на обследование в другие больницы". Мать Чжоу
 Кэсинь очень обеспокоена состоянием своей дочери, так как это повлияет 
на ее будущее счастье.
После посещения трех больниц города врачи 
не смогли подтвердить, есть ли у Чжоу Кэсинь это заболевание. Это 
заставило родителей Чжоу Кэсинь волноваться еще больше.
В это 
время из больницы Тай Хуа позвонили домой Чжоу Кэсинь и спросили, 
приняла ли она решение. Эти два врача скоро вернутся в США, и она 
упустит эту возможность, если до сих пор не приняла решение.
Кроме
 того, в больнице Чжоу Кэсинь сказали кое-что важное. Хотя во время 
операции девственная плева будет разорвана, врачи смогут восстановить ее
 после операции. Таким образом, никто не узнает, если она ничего не 
скажет.
Эту идею придумал Фэн Юй. Эти два врача не знают, как 
проводится операция по восстановлению девственной плевы, и они не могли 
понять, почему китайские женщины больше беспокоятся о девственной плеве,
 чем о лечении.
К счастью, Фэн Юй нанял эксперта по восстановлению девственной плевы из Японии, чтобы решить эту проблему.
Мать Чжоу Кэсинь, наконец, приняла решение за Чжоу Кэсинь. Иди на операцию!
Когда
 Фэн Юй услышал, что Чжоу Кэсинь собираются оперировать, он был вне себя
 от радости. Он пошел поговорить с двумя врачами и сказал им, что если 
операция пройдет успешно, он заплатит им большую сумму денег и будет 
спонсировать строительство больницы для них!
Два врача были в 
восторге от щедрости Фэн Юя, но в то же время они испытывают огромное 
давление. Эта операция должна пройти успешно, несмотря ни на что!
Два врача обменялись опытом и обсудили операцию.
После
 того как Чжоу Кэсинь прибыла в больницу, врачи поместили ее в палату 
интенсивной терапии. Они сказали ей, что должны тщательно проверить ее, 
прежде чем решить, когда ее будут оперировать.
Когда мать Чжоу 
Кэсинь вышла из палаты, чтобы принести фрукты для своей дочери, она 
заметила молодого человека, который смотрел на палату ее дочери и, 
увидев ее, убежал.
"Кексин, ты ни с кем не встречаешься в школе?".
"Нет".
"Тогда
 почему на улице на твою подопечную смотрит молодой человек, и, кажется,
 он меня знает. Ты показывала кому-нибудь наши фотографии?" 
подозрительно спросила мать Чжоу Кэсинь.
"Кроме моих соседей по комнате, я больше никому не показывала". Чжоу Кэсинь выглянула из своей палаты, но никого не увидела.
После встречи со свекровью из прошлой жизни Фэн Юй вспомнил много воспоминаний. Волосы его тещи сейчас все еще черные.
Фэн Юй хотел посмотреть на Чжоу Кэсинь издалека, но после встречи с ее матерью он больше не осмелился к ней подойти.
На
 следующий день два врача тщательно осмотрели Чжоу Кэсинь и подтвердили,
 что она нежизнеспособна. Но есть и хорошая новость: вероятность того, 
что после операции она поправится, составляет 80%.
Когда Чжоу 
Кэсинь завели в операционную, ее мать, ожидавшая снаружи, снова увидела 
молодого человека. Ее дочь была там единственной пациенткой, и этот 
молодой человек должен быть как-то связан с ее дочерью.
"Молодой человек. Давайте поговорим".
Фэн Юй была ошеломлена. Почему мать Чжоу Кэсинь зовет его к себе для разговора? Стоит ли ему идти?

    
  





  


  

    
      "Здравствуйте, мадам. Вы говорите со мной?"
"Да. Здесь больше никого нет. Молодой человек, откуда вы?"
"Из Бинг Сити".
"Город
 Бин?" Мать Чжоу Кэсиня нахмурилась. Город Бин находится слишком далеко.
 Если ее дочь собирается выйти замуж, ей будет трудно видеться с дочерью
 в будущем.
"Тогда, ты учишься в Шанхае?".
"О, я уже закончила университет. Я была из Пекинского университета".
Глаза
 матери Чжоу Кэсиня засияли. Пекинский университет - один из лучших 
университетов в Китае! У этого молодого человека будут хорошие 
перспективы!
Окончил? Это значит, что этот молодой человек старше Кексина. Но он не выглядит намного старше ее.
"В какой компании вы работаете в Шанхае?"
Фэн
 Юй чувствовал себя странно, когда мать Чжоу Кэсинь задавала ему такие 
вопросы. Ему задавали такие же вопросы, когда он встречался с матерью 
Чжоу Кэсинь в прошлой жизни.
"Я ни на кого не работаю. Я веду свой собственный бизнес".
Мать
 Чжоу Кэсиня была довольна. Бизнес, начатый выпускником Пекинского 
университета, должен быть хорошей компанией, а занятие бизнесом принесет
 больше денег, чем работа на других!
"А чем занимаются твои родители?"
"А? Мой отец тоже бизнесмен".
Его родители тоже занимаются бизнесом, значит, его семья должна быть богатой! Мать Чжоу Кэсинь еще больше обрадовалась Фэн Юю.
Фэн Юй начал думать о том, как выйти из сложившейся ситуации.
"Как вы с Кексинь узнали друг друга?"
Именно этого вопроса ждал Фэн Юй. Он притворился смущенным. "Кексин? Кто такая Кексинь? Я ее не знаю".
Мать
 Чжоу Кэсинь была ошеломлена. "Ты не знаешь ее? Если ты ее не знаешь, то
 что ты здесь делаешь?". Этот молодой человек не парень Кексинь?
"Я
 слышал, что здесь, в этой больнице, есть известный зарубежный врач, и я
 хочу записаться к нему на прием для моей второй сестры".
Да. У Фэн Юя нет второй сестры, и у него есть только одна старшая сестра.
Мать Чжоу Кэсинь была разочарована. Это хороший молодой человек, но почему он не парень Кексин?
"Молодой человек, сколько вам лет?
Есть ли у тебя девушка?"
"Мне
 25 и у меня есть девушка. Я думаю, что доктор не выйдет в ближайшее 
время. Я вернусь и подумаю, как еще можно записаться к ней на прием". 
Фэн Юй быстро ушел.
Мать Чжоу Кэсинь посмотрела на Фэн Юя, когда 
он уходил. Она чувствовала, что это очень жаль. Этот молодой человек 
подходящего возраста, хорошо выглядит, хорошо образован и из богатой 
семьи.
Фэн Юй наконец-то сбежал. Почему он раньше подошел к матери Чжоу Кэсинь?
Фэн
 Юй сел в кабинете директора больницы, чтобы подождать. Через некоторое 
время прибежала медсестра и сказала, что операция закончилась!
Фэн Юй хотел было броситься в операционную, но остановился. Как он объяснит Чжоу Кэсинь и ее матери?
Мать Чжоу Кэсинь вцепилась в доктора и спросила. "Как состояние моей дочери? Операция прошла успешно?"
"Операция прошла успешно, осталось дождаться ее выздоровления. Операция по восстановлению также прошла успешно".
Мать Чжоу Кэсинь почувствовала облегчение и подошла посмотреть на дочь.
Фэн Юй тоже почувствовал облегчение, когда услышал новости. Чжоу Кэсинь наконец-то вылечили!
......
"Мама".
"Кексин, ты очнулась? Твоя рана болит?"
"Нет. Я все еще под действием анестезии". Чжоу Кэсинь покачала головой.
"Кексинь, почему они делают тебе эту операцию бесплатно? Что им от нас нужно?" обеспокоенно спросила мать Чжоу Кэсинь.
Если бы им не сообщили о состоянии Чжоу Кэсинь сейчас и стоимости операции, они могли бы не согласиться на нее так быстро.
"Они говорят, что эта операция нужна для демонстрации их мастерства и рекламы больницы".
"А?!
 Тогда они собираются опубликовать о вас в газетах? Нет! Все будут 
знать, что ты перенесла такую операцию, и как ты собираешься выйти замуж
 в будущем?!" Мама Чжоу Кэсиня считает, что раз операция уже позади, и 
они не подписывали никаких соглашений, они могут вернуться к своим 
словам.
"Мама, об этом будет написано в профессиональном медицинском журнале, а не в газете. Кроме того, в статье не будет моего лица".
Они так много мне помогли, и я должен сделать что-то для них в ответ". Чжоу Кэсинь объяснил.
"Хорошо. Ты более образован и знаешь больше, чем я. А ты не встречаешься в школе?".
"Мама... нет. Почему ты снова спрашиваешь?" Чжоу Кэсинь беспомощно ответила.
"После
 того как ты вошла в операционную, я увидела снаружи молодого человека, 
который смотрел на операционную, и поболтала с ним. О, ему 25 лет". Мать
 Чжоу Кэсинь смотрит на свою дочь во все глаза. У нее появилось чувство,
 что молодой человек говорит ей неправду.
"Мама, какие 25 лет? Ты пытаешься меня сватать? Я еще учусь!"
"Я хотела, но у него есть девушка". Мама Чжоу Кэсинь все еще смотрела в глаза дочери. А? Она мне не врет?!
Чжоу Кэсинь переживала из-за своего состояния, а не потому, что ей кто-то нравится?
Вздох... Жаль. У этого молодого человека, кажется, хороший характер, и, что более важно, он богат!
"Мама, не думай так много. Хорошо. Медсестры позаботятся обо мне здесь. Ты должна вернуться завтра. Папа не умеет готовить".
"Я
 позабочусь о тебе несколько дней. Твой папа может поесть. Он уже 
взрослый, и тебе не нужно о нем беспокоиться". Мать Чжоу Кэсинь больше 
беспокоится о своей дочери. "Подожди здесь. Я спрошу у медсестры, можно 
ли тебе сейчас поесть".
Мать Чжоу Кэсинь вышла из палаты и снова увидела молодого человека.
Когда
 мать Чжоу Кэсинь вернулась, она увидела, что молодой человек смотрит в 
сторону палаты ее дочери, и быстро ушла, когда он заметил ее.
"Кексинь, тебя кто-нибудь навещал?"
"Медсестра была здесь. Почему ты спрашиваешь?"
"Тебя навещал какой-нибудь молодой человек?"
"Мама... Я ни с кем не встречаюсь".
"Я
 тебе верю, но кто знает, может быть, кто-то восхищается тобой?" Мать 
Чжоу Кэсиня рассказала Чжоу Кэсиню о том, что она видела за пределами 
палаты.
Чжоу Кэсинь тоже было любопытно. Двадцатипятилетние не 
должны быть ее одноклассниками или одноклассницами, которые признавались
 ей в прошлом.
"Мама, как выглядит этот человек?" с любопытством спросила Чжоу Кэсинь.
"Он
 примерно такого роста, среднего телосложения, большие глаза, короткие 
волосы, густые брови, и у него белые зубы...". Мать Чжоу Кэсинь описала 
ей Фэн Юя.
Чжоу Кэсинь не ожидала, что ее мать помнит внешность этого человека. Похоже, мать всерьез задумалась о ее сватовстве.
"О, этот молодой человек говорит, что он и его семья занимаются бизнесом, и он выпускник Пекинского университета!"
"Какого университета?"
"Пекинский университет. Лучший университет в Китае".
Пекинский университет, 25 лет, занимается бизнесом... - пробормотала про себя Чжоу Кэсинь. Неужели это он?

    
  





  


  

    
      Чжоу Кэсинь вдруг почувствовала, что мужчина, о котором говорит ее мать, - "второй по красоте человек на земле!".
Чжоу
 Кэсинь размышляла и даже перечитала все их письма в прошлом. Второй 
самый красивый человек на земле" знал школу и класс, в котором она 
училась, и ее имя.
Но Чжоу Кэсинь мало что знает о "втором самом 
красивом человеке на земле". Она знает только, что он учился в Пекинском
 университете и ездил в Гонконгский университет по обмену. После 
окончания университета он уехал работать в США. Она даже не знает, какое
 настоящее имя было у "второго самого красивого человека на земле"!
Теперь
 Чжоу Кэсинь вдруг вспомнила, почему эта больница согласилась 
оперировать ее бесплатно. Она расспросила всех, и оказалось, что эта 
операция очень дорогая. Ни один врач в Китае не уверен, что сможет 
вылечить ее состояние.
Может быть, кто-то платит за нее? Это должен быть он!
Если
 бы Чжоу Кэсинь могла сейчас встать с кровати, она бы побежала на улицу 
искать этого человека. Она хотела бы узнать, как он выглядит и как его 
зовут.
Но мать Чжоу Кэсинь сказала, что этот человек сказал ей, 
что у него есть девушка. Неужели он обращался с ней как с подругой по 
переписке?
Но кто будет тратить столько денег на друга по переписке?
Чжоу
 Кэсинь в душе уже решила, что именно "второй самый красивый человек на 
земле" оплатил ее медицинские расходы. Значит, он должен знать, кто она 
такая!
Чжоу Кэсинь вдруг вспомнила того мужчину, которого она 
видела в школе. Возраст и внешность того мужчины подходили под описание 
ее матери.
Неужели этот мужчина - "второй по красоте человек на земле?".
Чжоу Кэсинь почувствовала замешательство, и Фэн Юй тоже почувствовал то же самое.
Фэн
 Юй хотел навестить Чжоу Кэсинь. Хотя врачи сказали ему, что операция 
прошла успешно, в период восстановления она будет испытывать боль.
Однако Фэн Юй не может навестить Чжоу Кэсинь. Он не знает, что ему делать, когда он видит ее такой слабой.
Фэн Юй может только надеяться, что Чжоу Кэсинь поправится.
......
"Чжоу Кэсинь, тебе лучше?
Это еда, приготовленная для вас. Пока что вы можете съедать только столько за один прием пищи". Медсестра вошла в палату.
Мать Чжоу Кэсиня поблагодарила медсестру и взяла у нее еду, когда поняла, что здесь два набора.
"Тетя, второй набор для тебя, и он бесплатный".
"О,
 спасибо." Мать Чжоу Кэсинь взяла еду у медсестры. Хмф! До нее доходили 
слухи о том, что в больницах пациентов используют как подопытных 
кроликов, и, возможно, ее дочь - одна из них!
К счастью, операция 
прошла успешно, и если бы она провалилась, я бы не отпустила больницу и 
врачей! Забота о нашем питании - вот что они должны сделать, чтобы 
обращаться с моей дочерью как с подопытным кроликом!
Чжоу Кэсинь 
нахмурилась. Какая больница будет предоставлять еду бесплатно? Операция 
бесплатная, госпитализация бесплатная, и даже питание бесплатное! Это 
ненормально!
Кроме того, эта палата похожа на квартиру, а бытовая 
техника здесь лучше, чем у нее дома. Должно быть, это и есть та самая 
частная палата для высокопоставленных чиновников, о которой ходят слухи.
 Почему больница устроила ее в эту палату? Кроме того, возле палаты 
всегда находится медсестра.
"Мама, возвращайся завтра. Медсестры 
позаботятся обо мне здесь. Если тебя не будет рядом, папа наверняка 
будет пить каждый день".
Мать Чжоу Кэсиня немного поколебалась и ответила. "Хорошо. Я вернусь и навещу тебя через несколько дней".
"Мама,
 тебе не нужно приезжать снова. Это слишком дорого для тебя - ездить 
туда-сюда. Я поправлюсь через несколько дней, и тебе не нужно 
беспокоиться обо мне". Мать Чжоу Кэсиня согласилась, когда Чжоу Кэсинь 
упомянул о деньгах.
......
Уговорив маму вернуться домой, Чжоу Кэсинь наконец-то осталась одна в палате.
Чжоу Кэсинь позвала медсестру. "Сестра Лю, как давно вы работаете в этой больнице?". Чжоу Кэсинь поболтала с медсестрой.
"Меня
 перевели сюда менее чем на три месяца. Я пришла в эту больницу после 
того, как она вновь открылась. Раньше это была старая обветшалая 
больница, но один богатый человек купил ее и привез сюда современное 
оборудование. Я слышал, что эта больница принадлежит его компании.
Кроме сотрудников нескольких компаний, я не видел, чтобы эта больница была открыта для публики с момента моего прихода!".
Прошло
 уже три месяца, а больница не открыта для посетителей? Чжоу Кэсинь 
озадачен. Кто будет тратить столько денег и не хочет зарабатывать?
Чжоу
 Кэсинь снова не был так уверен в себе. "Второй по красоте человек на 
земле" очень молод и не должен быть таким богатым. Возможно, она слишком
 много думает об этом.
"А как же мои врачи? Когда они пришли в больницу?"
"Они
 приехали около трех месяцев назад. Но тот японский врач приехал только 
неделю назад и уехал после того, как сделал вам операцию".
Этот врач был здесь только для того, чтобы сделать операцию Чжоу Кэсинь?
"Вы знаете, кто купил больницу?"
"Откуда мне это знать?" Медсестра покачала головой.
"О,
 вы видели в больнице молодого человека, около 25 лет? Его рост примерно
 такой, короткие волосы и среднее телосложение". Чжоу Кэсинь спросил.
"Да.
 Я уже видел человека, подходящего под ваше описание. Этот человек 
странный, и, похоже, он знаком с директором больницы и вашими врачами. Я
 не знаю, о чем они говорят, так как они всегда говорят по-английски".
"Он все еще здесь?" с тревогой спросил Чжоу Кэсинь. Английский?! Второй самый красивый человек на земле" работал в США.
"Думаю, да. Я видела, как он проходил мимо вашей палаты вчера вечером. Что случилось? Вы знакомы?"
"Если вы встретите его снова, не могли бы вы привести его к нам? Просто скажите ему, что я хочу его видеть".
Сестра Лю улыбнулась. "Он твой парень? Вы поссорились, или это потому, что ваши семьи возражают против этих отношений?"
Чжоу Кэсинь не стала объяснять и промолчала.
"Хорошо. Я больше не буду спрашивать. Если я увижу его снова, я схвачу его и приведу к нам".
"Спасибо, сестра Лю".
Сестра
 Лю получила указание от директора больницы хорошо заботиться о Чжоу 
Кэсине. Сначала она подумала, что отец Чжоу Кэсиня - какая-то шишка. Но 
пообщавшись с Чжоу Кэсинь, она узнала, что та из обычной семьи.
Директор
 больницы сказал медсестре Лю позаботиться о Чжоу Кэсинь, а после 
выздоровления она получит большой красный пакет. Уход за одним пациентом
 совсем не утомителен. Весь день она общается с Чжоу Кэсинь и может 
смотреть с ней телевизор. Она впервые увидела такой тонкий и большой 
телевизор.
Здесь еще есть проигрыватель Super VCD и много дисков VCD.
......
Сегодня Фэн Юй, как обычно, проходил мимо палаты Чжоу Кэсинь, но был пойман медсестрой.
"Не
 ходи первым. Если хочешь навестить ее, просто зайди. Тебе не нужно 
каждый день специально проходить мимо ее палаты. Заходите. Она спит". 
Сестра Лю засмеялась.
"Нет... Я..."
"Хорошо. Не думай уходить, если не войдешь. Кексин говорит, что хочет тебя видеть".
Кексин хочет меня видеть?! Она поняла, кто я?!
Фэн
 Юй знал, что план Фу Гуанчжэна позволит ему нанять экспертов для 
успешного лечения Чжоу Кэсинь. Но в этом плане было много лазеек, 
особенно после того, как Фэн Юй изменил часть плана.
Возможно, Чжоу Кэсинь с самого начала знала, что что-то не так.
Фэн Юй вошел в палату, но Чжоу Кэсинь не спала. Она смотрела на Фэн Юя своими большими глазами.
"Это ты?"

    
  





  


  

    
      Это ты? В этом простом предложении заключены все ее чувства.
Фэн Юй пошевелил губами, но не знал, что сказать.
Судя по выражению лица Фэн Юя, Чжоу Кэсинь знала ответ.
"Присаживайтесь.
 Мы знаем друг друга уже несколько лет, и это первая наша встреча. Наша 
встреча в моей школе не может считаться встречей".
Фэн Юй 
занервничал, увидев, что Чжоу Кэсинь так спокойна. Это было похоже на 
то, как если бы его учитель поймал его за непослушание, когда он был 
маленьким.
Фэн Юй сидел в оцепенении и не знал, что сказать.
Чжоу Кэсинь рассмеялась. "Спасибо. Мне очень любопытно. Ты все устроила? Организация всего этого должна стоить дорого, верно?"
"Я готов потратить все свои деньги на твое лечение". Фэн Юй сказал это неосознанно.
Чжоу Кэсинь покраснела. "У тебя ведь есть девушка?"
Фэн Юй опустил голову и молча кивнул. Лицо Чжоу Кэсинь внезапно побледнело. 'У него есть девушка!'
А как же я? Почему он делает все это для меня?
"Ты богата, но это твои деньги. Я верну деньги за лечение после того, как начну работать".
"Я не против".
"Но я против!" Чжоу Кэсинь упрямо посмотрела на Фэн Юя.
"Твоя
 семья не очень обеспечена, и твоя мать в настоящее время считается 
полупенсионеркой. Твой отец также не зарабатывает много денег. После 
того, как ты начнешь работать в будущем, ты должен тратить свои деньги 
на родителей".
В прошлой жизни Фэн Юй относился к своим 
родственникам как к своей собственной семье. В этой жизни он послал 
своих людей нанять отца Чжоу Кэсинь. Но предложение оказалось слишком 
хорошим, и отец Чжоу Кэсиня решил, что это мошенничество!
Кроме 
того, отец Чжоу Кэсиня - один из тех, кто отказывается покидать свое 
нынешнее место работы. Фэн Юй планирует захватить эту фабрику, даже если
 она не приносит прибыли. Но Фэн Юй никогда не допустит, чтобы завод 
терпел убытки. Даже если это будет стекольный завод, он найдет способы 
сделать его прибыльным!
"Откуда ты знаешь о работе моих родителей? Откуда ты знаешь мое имя?" Чжоу Кэсинь уставилась на Фэн Юя.
Она хотела задать этот вопрос, так как думала, что Фэн Юй знает только 
то, кем она была. Но Фэн Юй знает об условиях жизни ее семьи!
Фэн Юй придумывал разные отговорки, но решил сказать Чжоу Кэсинь правду, хотя она и звучала нелепо!
"Поверишь ли ты мне, если я скажу, что мы были знакомы в прошлой жизни?"
Чжоу
 Кэсинь думала, что Фэн Юй скажет ей, что они были бывшими 
одноклассниками в младшей школе, и его перевели. Она никогда не ожидала,
 что Фэн Юй даст такое нелепое оправдание.
"Ты хочешь сказать, что в прошлой жизни я все еще была твоей женой?"
Фэн Юй энергично кивнул. "Именно так".
"Бесстыдник!
 Я не знаю, о чем думают ваши богачи. Раз уж у тебя есть девушка, 
перестань меня доставать!" Чжоу Кэсинь была в ярости.
"Я говорю правду". Фэн Юй повернулся и увидел, что медсестра закрыла дверь. "У тебя родинка на левой щеке!"
Чжоу Кэсинь покраснела, схватила подушку и бросила ее в Фэн Юя. "Ты извращенец! Как ты смеешь подглядывать за мной?!"
"Я не подглядывал за тобой". Фэн Юй хотел сказать Чжоу Кэсинь, что ему не нужно подглядывать, ведь она его жена!
"Когда
 ты учился в младшей школе, ты упал в реку и был спасен стариком, 
который проходил мимо. С юности ты любишь кислую пищу и не любишь 
острую. Когда ты думаешь, ты наклоняешь голову и поддерживаешь 
подбородок левой рукой. Ваш дядя сказал вам, что вы вырастете выше, если
 бросите свой первый молочный зуб на крышу. Но вы случайно уронили свой 
молочный зуб на пол, и его съела черная собака. Ты даже заплакал. А 
еще..."
"Хватит! Кто ты такой? Откуда ты обо всем этом знаешь?!" В
 глазах Чжоу Кэсинь был страх. Даже ее лучшая подруга не знает обо всех 
этих секретах, и, возможно, только ее родители знают.
Но родители Чжоу Кэсинь теперь знают этого человека.
"Я - твой муж в прошлой жизни, а ты - моя жена!" серьезно ответил Фэн Юй.
"Если ты и дальше не будешь говорить мне правду, я попрошу сестру Лю выгнать тебя!"
"Я
 говорю правду. Я все еще знаю о тебе много вещей. Ты можешь спросить 
меня о чем угодно, и я смогу тебе ответить". ответил Фэн Юй.
Поскольку
 Фэн Юй сказал Чжоу Кэсинь правду, он решил прояснить ситуацию. Он 
понял, что никогда не сможет забыть Чжоу Кэсинь. Ему не все равно, даже 
если его будут называть подонком за то, что у него две жены!
"Какой мой любимый роман?"
Фэн Юй улыбнулся. "Романтика трех королевств!"
Даже
 если девушка любит читать классические романы, она должна предпочесть .
 Но у Чжоу Кэсинь любимым является "Романтика трех королевств", и, 
возможно, даже ее родители не знают об этом.
"Какой мой любимый цвет?!"
"Светло-зеленый. Настроение улучшается, когда видишь этот цвет".
"Какое животное я ненавижу больше всего?"
"Собак, потому что собака съела твой зуб".
"Мое любимое животное".
"Кошки, потому что ты думаешь, что кошки нежные".
Что бы Чжоу Кэсинь ни спрашивала, Фэн Юй легко отвечал. Чжоу Кэсинь все больше шокировалась, а Фэн Юй все больше гордилась.
"Невозможно. В этом мире нет призраков, не говоря уже о реинкарнации!" с недоверием воскликнул Чжоу Кэсинь!
"Ты
 не видел его, и это не значит, что реинкарнации не существует. Почему 
ты думаешь, что я узнаю о твоем немыслимом состоянии? В прошлой жизни мы
 не могли иметь детей, и это твое самое большое сожаление".
В 
голове Чжоу Кэсинь царит полный беспорядок. Логическое мышление 
подсказывало ей, что реинкарнации в этом мире не существует. Но, 
учитывая все представленные ей факты, она была вынуждена поверить в это.
Была ли Чжоу Кэсинь женой Фэн Юя в их прошлой жизни? Если нет, то откуда Фэн Юй знал о ней все?
Внезапно
 Чжоу Кэсинь почувствовала, как из глубины ее сердца поднимается гнев. 
Раз я твоя жена в прошлой жизни, почему ты нашел другую девушку в этой 
жизни?!
"Ты говоришь, что я твоя жена в прошлой жизни. Это значит, что ты все еще думаешь обо мне, верно?"
Фэн Юй была вне себя от радости. "Конечно".
"Тогда почему у тебя теперь есть девушка?" Чжоу Кэсинь спросила Фэн Юя.
У Фэн Юя заплетался язык, и он не знал, как ответить на этот вопрос.
"Хорошо.
 Наши прошлые жизни отличаются от нашей нынешней жизни. В этой жизни нам
 не суждено быть вместе. Пожалуйста, уходи". Чжоу Кэсинь отвернулась от 
Фэн Юя.
Фэн Юй не ожидал, что Чжоу Кэсинь прогонит его.
Фэн 
Юй наконец-то набрался смелости и рассказал Чжоу Кэсинь все свои 
секреты, и он не позволит, чтобы все закончилось таким образом.
"Почему ты не уходишь? Может быть, ты хочешь получить лучшее из двух миров? Я не хочу тебя видеть! Оставь меня в покое!"
"Хорошо. Отдыхай хорошо. Я навещу тебя завтра".
"Не приходите завтра! Если ты придешь завтра, меня выпишут!"
Фэн Юй вздохнул, в последний раз взглянув на Чжоу Кэсинь, и медленно вышел из палаты.
После ухода Фэн Юя Чжоу Кэсинь не могла сдержать слез.
Почему?! Почему?! У него уже есть девушка, почему он все еще пристает ко мне?
Когда
 Чжоу Кэсинь встретила Фэн Юя, она была очень рада, но потом ей стало 
грустно. Но после того, как Фэн Юй ушел, ей стало больно. Ей казалось, 
что она вот-вот потеряет самого важного человека в своей жизни.
Судьба... почему я должна пройти через все это?!
Примечания
 переводчика: Название этой главы взято из китайского стихотворения Ли 
Шаньинь. Ниже приводится перевод стихотворения, который я нашла в сети.
Ли Шаньинь
https://en.wikipedia.org/wiki/Li_Shangyin
Трудно встретиться,
но и расставаться трудно,
восточный ветер томится, сотни цветов расточает.
Весенний шелкопряд может не перестать прясть
шелк после смерти. Слезы свечи высыхают
только когда она сгорит до пепла.
В утреннем бронзовом зеркале ты волнуешься
о том, как изменились твои волосы,
и чувствуешь холод лунного света,
читая в одиночестве в ночи.
Гора Пенглай, столь прославленная в сказках,
не может находиться далеко:
О Синяя Птица, прошу тебя, сходи туда по доброй воле,
и посмотри для меня.

    
  





  


  

    
      Чжун Цинсянь заметила, что Фэн Юй странно вел себя в эти несколько дней, потому что Фэн Юй очень много и без устали работал.
Фэн
 Юй, возможно, и не был ленивым, но он никогда не был трудолюбивым. Он 
скорее потратит деньги на наем людей, чем будет сам управлять своими 
компаниями.
Что случилось? Фэн Юй перенес какой-то удар? Что изменило его?
"Менеджер Фэн, вы чувствуете себя подавленным в эти несколько дней?"
Фэн Юй сделал секундную паузу. "Нет. Я просто помогаю вам с работой".
"Менеджер
 Фэн, я видел, как многие люди становятся трудоголиками, когда чувствуют
 себя подавленными. Неважно. Вы должны знать причину, и я больше не буду
 об этом говорить". Чжун Цинсянь покачал головой. "О, мне звонил мой 
старый друг. Он надеется, что ты сможешь ему помочь".
"Кто это? Какая помощь ему нужна?" спросил Фэн Юй.
"Я
 думаю, он хочет занять у тебя денег. Ши Дачжу из Giant Group. Его 
лечебные добавки хорошо продавались в прошлом. Вы его знаете?"
Кто? Ши Дачжу?
Этот парень - легенда из прошлой жизни Фэн Юя!
Ши
 Дачжу был одним из лучших парней, но он упал со своего трона и был 
почти разорен. После этого он взял себя в руки и снова взобрался на 
вершину, став одним из лидеров в индустрии медицинских добавок. Он также
 закрепил свое место в списке миллиардеров!
"Мне кажется, я 
встречал его однажды. Где он сейчас? У меня есть время встретиться с 
ним". Фэн Юй стало любопытно. Почему Ши Дачжу не искал инвестиций у Tai 
Hua Consultancy и не хотел занять у него денег?
"Он сейчас в Шанхае. Хочешь, я позвоню ему сейчас?".
"Конечно. Попроси его приехать".
Ши
 Дачжу думал о том, чтобы обратиться за инвестициями к Tai Hua 
Consultancy. Но после того, как он узнал об условиях, ему показалось, 
что они слишком ограничены, а Tai Hua Consultancy хочет получить слишком
 много акций.
Ши Дачжу надеется, что сможет получить кредит от Фэн
 Юя и готов заплатить за него большие проценты. Он твердо верит, что на 
этот раз у него все получится и он вернется!
В предыдущий раз Фэн Юй встречался с Ши Дачжу на CCTV, и это было всего несколько лет назад.
Но сейчас Ши Дачжу выглядит изможденным и постаревшим. "Менеджер Фэн, мы давно не виделись". Ши Дачжу пожал руку Фэн Юю.
"Хахаха... Менеджер Ши, прошло несколько лет с тех пор, как мы встретились. Ты все еще хорошо выглядишь".
"Менеджер
 Фэн, давайте оставим эти любезности на потом. Менеджер Чжун рассказал 
вам о причине, по которой я хочу встретиться с вами?"
Чжун Цинсянь
 и Ши Дачжу в прошлом продавали биологически активные добавки. Самый 
ранний продукт Lehaha - детская добавка, и в то время они были друзьями.
 Их продукция хорошо продавалась, но Ши Дажу был более успешным, чем 
Чжун Цинсянь. Его годовая прибыль составляет более десяти миллионов, в 
то время как годовой объем продаж Чжун Цинсяня едва достигает этой 
суммы.
Но теперь статус обоих мужчин поменялся. К счастью для Ши 
Дачжу, Чжун Цинсянь по-прежнему относился к нему как к другу и помог 
организовать эту встречу с Фэн Юем.
"Он вскользь упомянул, но я не
 знаю подробностей. Раз тебе нужны деньги, почему ты не обратился в Tai 
Hua Consultancy? В Китае Tai Hua Consultancy предлагает лучшие условия 
для инвестиций."
"Tai Hua Consultancy - это тоже ваша компания? 
Хотя их предложения и условия хороши, сумма, которая мне нужна, слишком 
велика. Если я попрошу Tai Hua Consultancy инвестировать эту сумму, вся 
компания будет принадлежать вам."
"О? Сколько денег вам нужно?"
"Мне нужно около 50 миллионов долларов США!" Ши Дачжу поднял вверх пять пальцев.
Чжун
 Цяньсянь глубоко вздохнула. 50 миллионов долларов США?! Компания Ши 
Дачжу в настоящее время не отличается от банкротства и может не иметь 
даже 500 000 долларов США. Если он обратится за инвестициями в Tai Hua 
Consultancy, ему придется отказаться от своей компании.
"Вы хотите
 занять у меня деньги, а не ищете у меня инвестиций. Сколько процентов 
вы можете мне дать? Как вы можете доказать, что ваша компания сможет 
вернуть этот кредит? У вас даже нет ничего приличного, что можно было бы
 использовать в качестве залога, иначе вы бы обратились в банк". Хотя 
банки ужесточили правила выдачи кредитов, они все еще не слишком 
строгие". Фэн Юй улыбнулся.
"Верно.
У меня нет ничего, что 
можно было бы использовать в качестве залога, и поэтому я обращаюсь за 
помощью к вам. Пожалуйста, поверьте мне. Как только этот продукт будет 
запущен на рынок, я получу высокую прибыль и верну 100 миллионов 
долларов США через пять лет!".
Этот процент чрезвычайно высок.
Но
 Фэн Юй покачал головой. "Дело не в том, что я не доверяю тебе или не 
хочу получать проценты. Ваша компания все еще собирается производить 
оздоровительные добавки?"
"Да. Я разработал новую добавку, которая
 полезна для здоровья пожилых людей. Я думаю, что этот продукт будет 
хорошо продаваться в Китае, и я продумал план маркетинга".
Фэн Юй 
улыбнулся и сказал. "Я тоже считаю, что ваша добавка может хорошо 
продаваться. Вы думаете использовать агрессивную рекламу, чтобы 
стимулировать продажи вашего продукта? Как насчет этого? Я откажусь от 
процентов и одолжу вам 50 миллионов долларов США. Но мне нужно 49% акций
 вашей компании".
Чжун Цинсянь озадачен. Неужели Фэн Юй верил, что
 продукт Ши Дачжу будет популярным, и его компания сможет заработать 
более 100 миллионов долларов США в течение нескольких лет?
Чжун 
Цинсянь также начал свой бизнес с продажи биологически активных добавок.
 Тем не менее, он не видит, что индустрия медицинских добавок может 
возродиться.
Фэн Юй хотел приобрести 49% акций компании, а это 
значит, что Фэн Юй не хочет контролировать эту компанию. Ши Дажу 
по-прежнему будет иметь последнее слово в этой компании.
Ши Дажу 
знает Чжун Цинсяня, и он знал, что у Фэн Юя есть акции в компании 
последнего. Фэн Юй по-прежнему является основным акционером, но передал 
все свои полномочия Чжун Цинсяну.
"Менеджер Фэн, у вас есть другие условия?"
"Нет.
 Я не буду вмешиваться в деятельность компании и даже буду рекомендовать
 вам свои каналы сбыта. Вы вернете 50 миллионов долларов США через пять 
лет без процентов".
"Почему?" спросил Ши Дачжу.
"Потому что я
 доверяю вам. Я верю, что эти инвестиции принесут мне доход, и стоит 
обменять высокие проценты на половину акций вашей компании. Но у меня 
есть одно предложение.
Я не рекомендую вам продолжать 
строительство вашего небоскреба после того, как вы получили эту сумму 
денег. Вы сможете перестроить это здание, когда у вас будет достаточно 
средств в будущем".
"Я знаю. Если бы я не...... неважно. Давайте 
не будем говорить об этом. Менеджер Фэн, разве вы не хотите посмотреть 
на мой последний продукт?"
"Нет необходимости."
Чем еще 
может быть этот продукт? Это должен быть знаменитый Нао Бай Цзинь! Эта 
добавка продается в качестве подарка, и в прошлой жизни Фэн Юй весь 
Китай был без ума от нее. Даже за день до возрождения Фэн Юя люди дарили
 друг другу Нао Бай Цзинь.
"Управляющий Фэн, почему вы так доверяете мне?"
"Тебе не нравится, когда тебе доверяют другие?" Фэн Юй спросил Ши Дачжу.
"Хорошо.
 Я обещаю, что не позволю вам понести убытки, и, возможно, мне не 
понадобится пять лет, чтобы вернуть 50 миллионов долларов США".
"Тогда
 я буду ждать ваших хороших новостей. Позвоните по этому номеру, и 
кто-нибудь подготовит контракт на основе того, о чем мы договорились, а 
средства будут переведены вам". Фэн Юй дал номер Сунь Лицзе Ши Дачжу.
В будущем эти 50 миллионов долларов США превратятся в 500 миллионов или даже больше!
Примечания
 переводчика: Ши Ючжу начал свой бизнес с продажи товаров для здоровья, 
затем вошел в бизнес онлайн-игр и инвестировал в банки.

    
  





  


  

    
      После ухода Ши Дачжу, Чжун Цинсянь спросил. "Менеджер Фэн, вы 
думаете, что его компания по производству товаров для здоровья может 
заработать деньги?"
"Почему нет?"
"Если бы это было пять лет
 назад, я был бы уверен, что его компания может заработать. Он является 
экспертом в области продаж товаров для здоровья, и я многому научился у 
него в прошлом. Но в то время индустрия товаров для здоровья находилась 
на подъеме, и почти каждый, кто продает добавки для здоровья, мог 
заработать деньги. Но это также привело к тому, что на рынке появилось 
много поддельных продуктов!"
"Сейчас все по-другому. После 
введения репрессий большинство компаний по продаже медицинских добавок 
обанкротились". Lehaha отказалась от БАДов и сосредоточилась на 
напитках. Сколько из тех оздоровительных продуктов той эпохи все еще на 
рынке?"
Фэн Юй кивнул. "Вы правы. Большинство из этих продуктов 
сейчас уже не найти. Но разве вы не заметили, что на рынке появляются 
новые продукты для здоровья?"
"Да. Это легальная индустрия, но золотая эра закончилась. Многие из этих новых продуктов не продаются!"
"Это
 потому, что они не могут найти правильное позиционирование!" подумал 
про себя Фэн Юй. Только гений может придумать идею дарить товары для 
здоровья и подарки!
Чжун Цинсянь растерялась. Позиционирование? 
Какое позиционирование может быть у продукта для здоровья? Это просто 
быстрорастущий потребительский товар.
"У каждой отрасли есть свои 
подъемы и спады, и причиной этого являются многие факторы. Одна из 
главных причин - промышленная политика! Индустрия товаров для здоровья 
отклонилась от своего курса, и рынок заполнен поддельными продуктами. 
Конечно, будут приняты меры по очистке отрасли. После того, как все 
поддельные продукты исчезнут, все оставшиеся будут подлинными".
"Вы
 поняли, что люди снова начинают уделять внимание своему здоровью? Если 
вы сможете найти правильное открытие, индустрия товаров для здоровья 
снова поднимется!" твердо ответил Фэн Юй.
"Правда?"
"Все отрасли должны пройти через фазу внедрения, фазу роста, фазу зрелости и фазу упадка.
Индустрия товаров для здоровья внезапно остановилась в фазе роста в то время, и эта отрасль не исчезла с рынка!"
Чжун Цинсянь обдумал слова Фэн Юя и кивнул.
Индустрия
 медицинских товаров не достигла стадии упадка естественным образом 
из-за репрессий. Сейчас правила регулирования этой отрасли ослабли, и 
она может снова подняться.
Но Чжун Цинсян все еще считал, что одалживать Ши Дажу 50 миллионов долларов США слишком рискованно.
Многие люди не понимают многие инвестиции Фэн Юя. Но в конце концов Фэн Юй доказал всем, что он сделал правильные инвестиции.
"Менеджер Фэн, как вы думаете, когда индустрия напитков достигнет фазы спада?"
"Пока
 еще слишком рано говорить об этом. Наша китайская индустрия напитков 
все еще находится на стадии внедрения и даже не достигла фазы роста. 
Просто посмотрите на продукцию нашей компании Lehaha. Наши продажи все 
еще растут с каждым годом, верно? Продажи "Цзяньлибао" также выросли в 
этом году. На рынке появилось много новых брендов, и все они 
преуспевают. Вы можете сравнить индустрию сейчас и пять лет назад".
"Тогда,
 когда же индустрия достигнет фазы зрелости?" Фэн Юй был прав. На рынке 
появилось много новых напитков, и все они хорошо продаются.
"На 
это уйдет не менее десяти лет. К тому времени потенциал всех городов 
иссякнет, и откроется рынок деревень. Продажи все равно будут расти, но 
уже медленнее. Также не будет новых игроков в отрасли".
Даже до 
возрождения Фэн Юя на рынок каждый год выходили новые бренды напитков. 
Но в то же время многие бренды ликвидируются из-за проблем с управлением
 или денежными потоками.
В то время на рынке было бесчисленное 
множество брендов и напитков, и только несколько брендов хорошо 
продавались. Два гиганта Cola, Kang Shifu, Tong Yi, Lehaha, Hui Yuen, 
Jia Duo Bao, Red Bull и др.
Из всех брендов Фэн Юй больше всего восхищался Jia Duo Bao.
Эта компания стала одним из лидеров отрасли благодаря всего лишь одному продукту.
Но
 в этой жизни Цзя Дуо Бао сначала был подавлен двумя гигантами Cola. 
Последующая за ним "Цзяньлибао" не упала, а у "Лехаха" дела идут лучше, 
чем в предыдущей жизни Фэн Юя. Тун И и Кан Шифу тоже не преуспели.
Ле
 Баши все еще существует, но они отказались от рынка северного Китая и 
сосредоточились на южных провинциях. Каналы сбыта не такие обширные, как
 у Lehaha. У них высокие транспортные расходы, так как у них нет 
большого количества филиалов по всему Китаю.
Компания Huiyuan 
добилась хороших результатов в производстве фруктовых соков. Поскольку 
они присоединились к Альянсу производителей напитков, они развивались 
быстрее, чем в прежней жизни Фэн Юя.
Чжун Цинсянь сказал Фэн Юю, 
что если бы он знал, что фруктовый сок может так хорошо продаваться, он 
бы приобрел Huiyuan и объединил их с Lehaha. Теперь они не продаются, 
несмотря ни на что.
Чжун Цинсянь не знает, что в предыдущей жизни 
Фэн Юя его энергетический напиток Yuanli был подавлен Red Bull, и он 
понес огромные убытки. В этой жизни Yuanli был разработан раньше и 
использовал поддержку спортсменов для увеличения продаж.
Энергетический
 напиток Yuanli Чжун Цинсяня ограничил Red Bull провинцией Гуандун. Это 
не дало им никакого шанса стать популярными в Китае. Газированные 
напитки Lehaha не имели успеха в предыдущей жизни Фэн Юя, но они успешны
 в этой жизни.
Чжун Цяньсян согласен с Фэн Юем в том, что 
продуктам питания и напиткам трудно войти в фазу спада, поскольку люди 
нуждаются в еде и напитках.
Возможно, некоторые напитки могут 
упасть, но промышленность не упадет. Это как с чаем. Спустя несколько 
тысяч лет многие люди все еще пьют чай".
"Менеджер Фэн, значит ли это, что компании, в которые вы инвестировали, по вашему мнению, войдут в фазу роста?"
"Да, но некоторые из них будут находиться на стадии зрелости. Но все эти компании не войдут в фазу спада в ближайшее время".
Супермаркеты
 сейчас находятся на стадии внедрения и через несколько лет перейдут в 
фазу роста. Возможно, еще через двадцать лет эта отрасль войдет в фазу 
зрелости. Но пока еще рано говорить о фазе упадка.
Интернет-магазины
 будут подавлять традиционные розничные сети, но никогда не смогут их 
заменить. Это связано с тем, что интернет-магазинам нужно время на 
доставку, в то время как в традиционных розничных магазинах покупатели 
могут просто взять и пойти.
Мотоциклетная промышленность сейчас 
находится на стадии роста, но через несколько лет вступит в фазу 
зрелости. Но в это время Songjiang Motors может перейти на электрические
 скутеры, а электрический скутер может продлить фазу роста как минимум 
на десять лет.
На самом деле, многие инвестиции Фэн Юя все еще не 
вошли в фазу быстрого роста. Например, его минералы. Он инвестировал в 
эту отрасль очень рано, потому что шахты тогда были дешевыми.
Еще через два года стоимость минералов, таких как драгоценные металлы, возрастет, и тогда Фэн Юй сможет пожинать плоды.
Чжун
 Цинсянь смотрит на Фэн Юя в оцепенении. Может быть, это и есть секрет 
богатства Фэн Юя? Выбрать отрасль и инвестировать. Но как он выбирает 
отрасль?

    
  





  


  

    
      Фэн Юй знал, в какую отрасль инвестировать, не потому, что он хорош в
 инвестировании. Это связано с его воспоминаниями из прошлой жизни.
Даже
 во время деловых переговоров многие люди в компаниях Фэн Юя были лучше 
него. Но если инвестиции окажутся успешными, Фэн Юй получит чрезвычайно 
высокую прибыль.
В прошлой жизни Фэн Юй был известным венчурным 
инвестором японского Softbank Сунь Чжэнъи. Его инвестиции в 
технологические компании помогли ему получить прибыль в сотни раз, а 
также позволили ему стать самым богатым человеком Азии.
Но это было в прошлой жизни Фэн Юя. В этой жизни инвестиции Сунь Чжэнъи не будут столь успешными.
Два
 года назад Сунь Чжэнъи начал инвестировать в компании, занимающиеся 
сетевыми технологиями. Он вложил 100 миллионов долларов США в Yahoo, и 
это его самая успешная инвестиция за последние несколько лет. Возврат 
этой инвестиции более чем в 70 раз, а стоимость компании сейчас 
составляет почти 8 миллиардов долларов США!
Инвестиции Сунь Чжэнъи
 в Yahoo показали ему преимущества инвестирования в такие компании, и он
 начал искать новые компании, занимающиеся сетевыми технологиями, чтобы 
инвестировать.
Стратегия венчурного инвестирования Сунь Чжэнъи 
такая же, как и у других венчурных капиталов. Вложив деньги в компанию, 
он будет добиваться, чтобы компания вышла на биржу, а затем зарабатывать
 деньги на продаже акций компании.
Конечно. Если бы Сунь Чжэнъи 
инвестировал в такую компанию, как Yahoo, он бы продолжал держать акции и
 получать дивиденды. Как венчурный инвестор, он не боится неудачных 
инвестиций. Даже если его инвестиции провалились пятьдесят раз, но он 
нашел такую компанию, как Yahoo, он возместит свои потери и получит 
высокую прибыль.
После некоторых исследований Сунь Чжэнъи решил, 
что китайский и южнокорейский технологические рынки будут следующими 
перспективными рынками. Он начал искать фирмы для инвестиций в этих двух
 странах.
В Южной Корее Сунь Чжэнъи столкнулся с некоторыми 
проблемами. Гонконгская компания Fu Family вышла на рынок Южной Кореи. 
Они приобретали, сливались и инвестировали во многие компании.
Все компании, на которые он нацелился, были инвестированы семьей Фу до того, как он смог начать действовать.
Сунь
 Чжэнъи это устраивало, поскольку южнокорейский рынок гораздо меньше 
китайского. Компании, занимающиеся сетевыми технологиями, все еще 
нуждались в поддержке пользователей.
Китайский рынок огромен из-за
 численности населения. Хотя экономика Китая не так развита, 
экономический рост в последние несколько лет очень быстрый. Индустрия ПК
 в Китае также развивается очень быстро. Продажи Lenovo Group растут с 
каждым годом и намного превышают продажи многих японских брендов ПК!
Чем
 больше будет продаваться ПК, тем больше будет интернет-пользователей, и
 тем больше будут расти фирмы, занимающиеся сетевыми технологиями!
Сунь
 Чжэнъи заметил, что Китай любит копировать стратегии развития других 
стран. Технологические фирмы США получили высокую прибыль от сетевых 
технологий, а в этом году Китай начал ускорять развитие интернета.
Сунь
 Чжэнъи считает, что в Китае появится много фирм, занимающихся сетевыми 
технологиями, и этим фирмам будет не хватать средств. Для него, как 
венчурного инвестора, это лучшая возможность вложить деньги в эти 
компании и получить от них прибыль.
Поэтому Сунь Чжэнъи уверенно 
приехал в Китай с командой переговорщиков. Softbank вложит в Китай как 
минимум несколько сотен миллионов долларов США. Если одна из компаний 
сможет достичь половины или даже трети успеха Yahoo, он получит прибыль.
Но после того, как Сунь Чжэнъи прибыл в Китай и начал некоторые рекламные акции, никто не обратился к нему за инвестициями.
Сунь
 Чжэнъи посылает своих людей провести расследование. Он интересуется, 
знают ли китайские компании, что такое венчурный капитал.
Когда 
люди Сунь Чжэнъи вернулись к нему с новостями о венчурной инвестиционной
 компании в Китае, эта компания использовала агрессивный маркетинг, и 
все компании, на которые нацелился Сунь Чжэнъи, были инвестированы этой 
инвестиционной компанией. Ни одна из них не попала в Softbank.
Инвестиционная
 компания, которая специализируется исключительно на венчурных 
инвестициях и тратит большие суммы на рекламу, - это просто смешно!
Кроме
 того, эта компания утверждает, что у нее есть 1 миллиард долларов США 
для инвестиций. Сунь Чжэнъи задался вопросом, какой магнат владеет этой 
компанией.
Сунь Чжэнъи крепко задумался и решил, что эта компания должна принадлежать китайскому супермагнату Фэн Юю.
Это потому, что Сунь Чжэнъи чувствовал, что кроме Фэн Юя никто в Китае не может выложить 1 миллиард долларов США для инвестиций!
Сунь
 Чжэнъи понял, что встретил грозного соперника. У этого человека больше 
денег, чем у Softbank. Текущая рыночная стоимость Softbank составляет 
более 20 миллиардов долларов США, но это все равно меньше, чем у Фэн Юя.
У
 всех венчурных инвестиционных компаний есть отрасли, на которых они 
сосредоточены, и Сунь Чжэнъи подумал, что Фэн Юй нацелен только на 
сетевые технологические компании. Он может инвестировать и в другие 
технологические компании.
Но Сунь Чжэнъи был разочарован, узнав, 
что Tai Hua Consultancy Фэн Юя инвестирует во все. Все компании, на 
которые ориентировался Сунь Чжэнъи, были инвестированы Tai Hua 
Consultancy.
Сунь Чжэнъи даже обратился к некоторым из этих 
компаний и предложил выгодные условия. Тем не менее, эти компании 
использовали его предложения, чтобы договориться с Tai Hua Consultancy.
Сунь
 Чжэнъи не знает многих китайцев, ему не нравятся японцы. Хотя это 
деловая сделка, большинство китайских компаний предпочли бы работать с 
другой китайской компанией, а не с японской.
Сунь Чжэнъи долгое 
время вел переговоры с Netease, и он думал, что Netease примет его 
инвестиции. Но ему сообщили, что Netease приняла инвестиции Tai Hua 
Consultancy.
Это еще одна компания, которую Сунь Чжэнъи проиграл 
Tai Hua Consultancy. Сунь Чжэнъи сделал отличное предложение Netease, и 
даже другие директора жалуются на него. Почему Netease выбрала Tai Hua 
Consultancy, а не его?
Предложение Tai Hua Consultancy лучше, чем у
 них? Ни одна венчурная инвестиционная компания не должна предлагать 
лучшее предложение, чем Sun Zhengyi!
Но Сунь Чжэнъи не знает, что Tai Hua Consultancy не похожа на другие инвестиционные компании.
У Фэн Юя был список "обязательных для инвестирования" компаний, а Tai 
Hua Consultancy следила за Softbank. Большинство компаний, в которые 
Softbank хотел инвестировать, обратились в Tai Hua Consultancy!
Сунь
 Лицзе отверг несколько оставшихся компаний, потому что они просили 
слишком много, и Softbank также не принял жесткие требования этих 
компаний. Сунь Чжэнъи может быть венчурным инвестором, но он не примет 
никаких рискованных инвестиций.
Поездка Softbank в Китай 
провалилась. У Сунь Чжэнъи не было другого выбора, кроме как уехать из 
Китая вместе со своей командой в Европу.
У Сунь Чжэнъи есть 
деньги, но вкладывать их некуда. Впервые после того, как он стал 
миллиардером, он почувствовал такое разочарование!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй связался с интересующими его южнокорейскими компаниями и 
приехал в Южную Корею для переговоров о поглощении и, одновременно, для 
короткого отпуска.
После приземления появился Камеда Масао. 
Зарубежная холдинговая компания Фэн Юя зарегистрирована на Виргинских 
островах, а ее председателем является Камеда Масао.
По правде 
говоря, Камеда Масао талантлив. Он предан Фэн Юю и хорош в управлении. 
Более того, среди подчиненных Фэн Юя он лучше всех умеет целовать его 
задницу.
Корпорация Wind and Rain Holding Corporation контролирует
 инвестиции Фэн Юя в Гонконге, Японии, России и Европе, и ее общие 
активы выше, чем у Tai Hua Holding.
После того как Камеда Масао 
узнал, что Фэн Юй назначил его председателем совета директоров этой 
компании, его лояльность к Фэн Юю возросла. Все это время Камеда Масао 
знал, что Фэн Юй не любит японцев, и он не ожидал, что его поставят во 
главе этой компании. Может быть, потому, что его семья выступала против 
войны, а может быть, потому, что он относился к Фэн Юю с уважением.
Камеда
 Масао поклялся, что не предаст Фэн Юя. Без Фэн Юя он так и останется 
никем, а его семья не сможет наслаждаться нынешним статусом.
"Камеда, как ты думаешь, южнокорейцы будут нас ненавидеть?" пошутил Фэн Юй.
В
 прошлой жизни Фэн Юй многие шутили о взаимоотношениях китайцев, 
корейцев и японцев. Когда дело доходит до ругани японцев, южнокорейцы и 
китайцы становятся друзьями. Если ругать южнокорейцев, китайцы и японцы 
будут дружить. Когда дело доходит до ругани китайцев, южнокорейцы и 
японцы будут друзьями". "Босс, в Южной Корее и даже во всем мире никто 
не смеет вас ненавидеть".
Фэн Юй почувствовал себя хорошо, услышав
 этот ответ. Один только этот ответ стоил того, чтобы назначить Камеду 
Масао председателем.
"Хахаха... Некоторые люди также ненавидят 
Билла Гейтса. Никто не может позволить всем любить его. О, вы наняли 
переводчика?". Хотя боссы большинства компаний могут говорить 
по-английски, переводчик необходим, особенно если они будут посещать 
достопримечательности.
Человек, стоявший за Камедой Масао, шагнул 
вперед. "Доброе утро, босс. Меня зовут Вэн Чжицзянь, я из Шанхая. После 
учебы здесь, я остался в Корее для работы".
"Высока ли зарплата в Южной Корее?" с любопытством спросил Фэн Юй.
"Когда
 я закончил учебу, зарплата здесь выше, чем в Шанхае. Но я думаю, что 
экономический рост Китая в будущем будет лучше, чем в Южной Корее. Я 
намерен набраться здесь опыта, прежде чем начать свой бизнес в Китае!" 
серьезно ответил Вэн Чжицзян.
Фэн Юй любит амбициозных молодых 
людей. Этот Вэн Чжицзянь примерно его ровесник, и он добился большего, 
чем он в своей предыдущей жизни.
"О? Тогда чем ты занимаешься сейчас?"
"Я
 работаю в агентстве по управлению артистами. Когда я вернусь в Китай в 
будущем, я открою свое агентство и буду систематически готовить новых 
артистов. В будущем китайская сцена развлечений будет намного лучше, чем
 в Южной Корее и Японии". Вэн Чжицзянь ответил с воодушевлением.
Развлекательная
 сцена Японии, Кореи, Тайваня и Гонконга более развита, чем в Китае. 
Китайский рынок огромен, но индустрия развлечений в Китае не развита. 
Просто посмотрите на китайские фильмы. Кассовые сборы китайских фильмов 
не могут сравниться с гонконгскими, и большинство китайских фильмов 
приносят убытки.
Многие люди говорят, что это происходит по вине 
Wind and Rain Electronics за разработку VCD-плеера. Китайцы привыкли 
покупать VCD, и пиратские VCD на рынке повлияли на продажи билетов.
Фэн Юй презирал эти комментарии. Когда у тебя запор, разве можно винить гравитацию в том, что она такая слабая?!
Если
 фильм хороший, люди пойдут в кинотеатр. Сейчас в Китае нет культовых 
фильмов. Большинство режиссеров снимают художественные фильмы, а сколько
 людей могут оценить художественные фильмы?
Художественные фильмы скучны с самого начала и до конца. Кому понравится смотреть такое?
Кроме того, кинотеатры в Китае очень грязные!
Экраны и звуковые системы в кинотеатрах не чистые, а в некоторых кинотеатрах до сих пор стоит странный запах.
Ни один кинозритель не получит удовольствия в кинотеатрах. Кроме того, 
СМИ продолжают рекламировать фильмы, получившие награды на 
кинофестивалях. Сколько из этих фильмов, получивших награды, можно 
смотреть?
Если это не изменить, киноиндустрия не будет 
развиваться. То же самое происходит и в сфере развлечений в Китае. Все 
менеджеры артистов не знают, как раскрыть коммерческую ценность своих 
артистов!
"Когда вы хотите открыть свою компанию в Китае, но у вас
 недостаточно средств, вы можете обратиться в Tai Hua Consultancy. Они 
инвестируют в вашу компанию".
Китайская индустрия развлечений 
начнет развиваться только через несколько лет, и многие из этих молодых 
людей могут стать успешными в будущем.
"Спасибо, босс". Вэн 
Чжицзянь был вне себя от радости. Он пришел сюда в качестве переводчика,
 чтобы подзаработать, и не ожидал такого.
"Вам повезло. Ни одна из
 инвестиций Босса не потеряла деньги. Вы, несомненно, будете 
зарабатывать большие деньги в будущем". Камеда Масао рассмеялся.
Фэн
 Юй взглянул на Камеда Масао. Этот парень более уверен в себе, чем я, но
 для моих ушей это звучит приятно. Кроме того, Камеда Масао прав. Фэн Юй
 никогда не позволит своим компаниям терять деньги.
Если 
развлекательная компания управляется хорошо, он может позволить своим 
артистам рекламировать его продукцию. Одно только одобрение поможет 
компании заработать деньги и повысит популярность артистов.
Фэн Юй повернулся к Камеда Масао. "Какие планы на сегодня?"
"Сегодня мы посетим несколько достопримечательностей. Босс, почему вы не взяли с собой госпожу Ли?".
"Мы хотели пойти вместе, но она занята работой".
Ли
 На должна была закончить школу в этом году, и Фэн Юй все предусмотрел 
для нее. Она будет преподавать в своей школе, но, к удивлению Фэн Юя, Ли
 На была выбрана университетом для получения докторской степени, и Фэн 
Юй не имел к этому никакого отношения.
Ли На приняла предложение!
Кроме
 того, что Фэн Юй поддержал ее решение, Фэн Юй и семья Ли На возражали 
против этого решения. Они считали, что женщине не нужно высшее 
образование.
Она должна закончить университет, стать преподавателем и выйти замуж.
У
 Фэн Юя все еще есть другие идеи. Он поддержал решение Ли На, а что 
могут сказать члены их семьи? Они могут только ждать еще несколько лет, 
прежде чем увидят своих внуков.
Итак, Ли На должна продолжать работать помощником преподавателя, а также получить докторскую степень.
Камеда Масао сделал секундную паузу и сказал. "Босс, здешние развлекательные компании предоставляют эскорт-услуги".
Эскорт-услуги? А ночью они тоже оказывают эскорт-услуги? Но Фэн Юй это не интересует.
"Если хочешь, можешь взять эскорт. Мне это не интересно".
Камеда Масао улыбнулся и ничего не сказал. Его босс не заинтересован, как он может идти вперед?
"Босс, наша первая остановка - дворец Кёнбоккун".

    
  





  


  

    
      После двухдневного путешествия по Южной Корее Фэн Юй почувствовал скуку.
Достопримечательности Кореи были ему неинтересны, к тому же его беспокоили проблемы в отношениях с двумя женщинами.
Разве
 могут дворцы в Корее сравниться с Запретным городом Китая? Даже 
некоторые китайские старые столицы более величественны, чем корейские 
дворцы. Фэн Юй также не интересуют тематические парки или пляжи с 
красивыми женщинами.
Вэн Чжицзянь, напротив, с удовольствием 
посещает пляжи. Но красивые женщины там не хотят с ним разговаривать, 
так как видят, что он только следит за ними.
Камеда Масао заметил,
 что Фэн Юй не интересуется этими достопримечательностями, и попросил 
своих людей организовать посещение Фэн Юем тех компаний, которые его 
интересуют.
Камеда Масао связался с этой компанией, и они 
потребовали высокую цену. Команда Камеды была готова к переговорам по 
этому предложению о поглощении, и возить Фэн Юя по Корее в последние два
 дня - часть стратегии переговоров. Он не хочет показать, что они 
слишком стремятся выкупить компанию.
Actoz soft - это компания, 
которая разработала Legend of Mir в предыдущей жизни Фэн Юя. Но эта 
компания управлялась плохо. После передачи прав на распространение 
Shanda, они были поглощены Shanda. Поглощение дистрибьютором - это 
доказательство того, что управление компанией отстойное!
Кроме 
того, Actoz soft инвестировала в WeMade Entertainment, а WeMade 
превзошла их. WeMade стала всемирно известным разработчиком онлайн и 
мобильных игр.
Но у Actoz soft хорошие технические навыки, и игра,
 которую они разрабатывают сейчас, стала одной из причин подъема ПК и 
онлайн-игр в прошлой жизни Фэн Юя. Многие интернет-кафе в Китае стали 
популярными благодаря этой игре. Это первая MMO, которая заставила людей
 забыть о еде и развила индустрию игровых карт.
Фэн Юй нацелился на эту отрасль, поскольку он может зарабатывать деньги на играх и ПК.
В будущем компания может разработать больше игр, таких как LOL и Dungeons.
Прибыль от игровой индустрии превзошла все ожидания, особенно это касается товаров, связанных с играми.
"Босс,
 у этой компании, Actoz soft, стартовый капитал составляет менее 5 
миллиардов вон, и сейчас воны сильно обесценились. Он стоит всего 2,5 
миллиарда юаней, что составляет около 3 миллионов долларов США. Однако 
они просят 6 миллионов долларов США и хотят, чтобы мы пообещали никого 
не увольнять". Камеда Масао доложил Фэн Юю в машине.
Фэн Юй 
доволен тем, как компания разрабатывает игры, потому что они разработали
 Legend of Mir. Система уровней и персонажи этой игры считаются сложными
 для этой эпохи. Кроме того, игровой процесс прост и увлекателен.
Но
 Фэн Юй недоволен условием не увольнять никого из сотрудников. Менеджеры
 этой компании не обладают достаточной квалификацией, и они должны быть 
заменены людьми Фэн Юя. Также будут заменены сотрудники финансового 
отдела, дизайнеры игр и т. д.
Фэн Юй не возражает против их цены, поскольку только на китайском рынке он может заработать не менее 30 миллионов долларов США.
"Хотя
 6 миллионов долларов США - это, возможно, и много, но все же приемлемо.
 Но команда менеджеров этой компании должна быть под нашим контролем. Мы
 не можем принять их условие о сохранении всех сотрудников. Мы можем 
установить критерий, и мы решаем, увольнять ли тех, кто не может 
соответствовать критерию. Они не могут вмешиваться в наши решения!"
Как мы можем не иметь права голоса в отношении персонала после того, как мы купили компанию? Эти люди слишком высокомерны!
"Босс,
 я уверен, что куплю эту компанию примерно за 4,5 миллиона долларов США.
 Нынешнее руководство этой компании не умеет управлять".
"Нет. 
Сейчас мне не хватает времени. Я хочу, чтобы игра этой компании была 
запущена по всему миру в Новый год! Вот почему мы должны приобрести эту 
компанию как можно скорее, а затем увеличить число разработчиков и 
начать альфа-тестирование".
В прошлой жизни Фэн Юя "Легенда Мира" 
очень хорошо продавалась в Азии, особенно в Китае. Но их продажи в 
других частях мира не были высокими.
В конце концов, культура Южной Кореи очень похожа на китайскую.
"А...
 если у нас будет больше времени, возможно, мы сможем найти некоторые 
ошибки в игре и снизить цену". Камеда Масао обеспокоен. Фэн Юй хочет, 
чтобы все было быстро, а у него не хватает времени.
Но, к счастью,
 Камеда Масао связался с Actoz soft, и эта компания отложила запуск 
своей игры, так как они боятся, что стоимость компании упадет, если 
запуск провалится.
Фэн Юй вдруг потер подбородок. "Вы хотите 
сказать, что если мы найдем ошибки в игре, то сможем снизить цену? Если 
это так, то у меня есть решение".
Когда Легенда Мира была запущена
 в предыдущей жизни Фэн Юя, в ней было много ошибок, и Шанда помогла 
исправить их. Это привело к тому, что Shanda улучшила свои навыки 
разработки и начала разрабатывать свои игры в будущем.
Глаза Камеды Масао расширились. "Босс, вы тоже разбираетесь в разработке игр?".
"Нет,
 но я знаю, как играть в компьютерные игры. Позже, когда мы доберемся до
 компании, позвольте мне немного поиграть в их игру. Я укажу на 
некоторые проблемы в игре и посмотрю, как они собираются их решать!".
Для
 игр такого типа нужны массивные серверы, а в начале игры персонажи 
появляются голыми. Только в Китае персонажи появляются в нижнем белье.
В игре также есть проблемы с подбором предметов, карт, данных, частотой выпадения снаряжения и золота и т.д.
Фэн
 Юй все еще помнит некоторые скрытые внутриигровые миссии. Он скажет 
разработчикам, что миссии слишком просты даже для детей, и посмотрим, 
что они ответят!
Хотя Камеда Масао не разбирается в играх и не ищет баги, он поверил словам Фэн Юя.
Даже если они не смогут найти никаких ошибок, они просто заплатят больше, чтобы захватить компанию.
......
"Босс,
 это генеральный директор Actoz soft, Чой Вонг. Господин Чой, это мой 
босс, господин Фэн Юй. Второй по богатству человек в мире, магнат номер 
один в Азии!"
Чхве Вонг был потрясен.
Он знал, что Камеда 
Масао - президент зарегистрированной на бирже компании Sixth Sense, и 
думал, что именно он хочет приобрести Actoz Soft. Чхве Вонг не ожидал, 
что у Камеда Масао есть босс, а его босс - супермагнат Фэн Юй!
Но это хорошая новость для Чхве Вуна. Магнаты в большинстве своем щедры и наверняка заплатят хорошую цену за компанию!
"Господин Фенг, приятно познакомиться. Я представляю компанию Actoz Soft и рад приветствовать вас".
Фэн
 Юй высокомерно пожал руку Чхве Вунгу и спросил. "Я слышал от Камеды, 
что ваша компания разработала хорошую игру. Не могли бы вы дать мне 
попробовать ее на время?".
"Конечно!" Чхве Вун был вне себя от 
радости. Ему казалось, что Фэн Юй слишком самонадеян, и как он может сам
 обнаружить ошибки в игре. Он подумал, что если игра понравится Фэн Юю, 
то компания сможет получить более высокую цену. Возможно, 6 миллионов 
долларов США - это слишком мало. Может, мне попросить 8 миллионов 
долларов?

    
  





  


  

    
      Фэн Юй зарегистрировал учетную запись, и как только он вошел в игру, 
то увидел на экране своего персонажа обнаженным. Игрок мог видеть 
очертания персонажа, но интимные части были размыты.
Фэн Юй указал
 на монитор. "Вы все собираетесь позволить этой игре быть ограниченной 
по возрасту? Персонажи мужского и женского пола должны быть одеты во 
что-то!"
Чхве Вонг шлепнул себя по губам. Это всего лишь 
видеоигра, и зачем детям играть в нее? Это сделано специально, чтобы 
привлечь больше игроков. Но это не проблема. Его разработчики смогут 
решить ее в течение дня.
"У вас есть ГМы? Увеличьте уровень моего персонажа до максимума".
Чхве
 Вун махнул рукой, и один из разработчиков включил другой компьютер и 
дал Фэн Юю внутриигровой предмет. После того как Фэн Юй экипировал его и
 убил курицу, его уровень увеличился на десять уровней, а в рюкзаке 
появилось 10 миллионов золотых.
"Ты... зарегистрируй новый аккаунт. В этой игре можно торговать между игроками, верно?"
Разработчик
 сделал секундную паузу. Рассказал ли кто-нибудь этому супермагнату об 
особенностях игры? Откуда он знает, что в игре разрешена торговля?
Но разработчик тут же зарегистрировал новую учетную запись и встал перед Фэн Юем.
Фэн
 Юй бросил свое золото на пол, а разработчик крикнул. "Торговля должна 
происходить, когда игроки стоят лицом друг к другу. Вы не можете бросать
 золото на пол. Другие игроки могут подобрать их".
Вэн Чжицзян 
перевел Фэн Юю, а Фэн Юй закатил глаза на разработчика. Он знает, как 
торговать, но то, что он делает сейчас - это позволяет золоту в его 
рюкзаке стать 1,000,001. Это магическое число...
Фэн Юй переместил своего персонажа к персонажу разработчика и открыл панель торговли.
'Throwing blood on your face' хочет торговать с вами. Вы согласны?
Разработчик
 согласился. Для демонстрации он поместил кольцо в торговое окно. Он не 
обратил внимания на имя персонажа Фэн Юя при его создании, но остальные 
заметили. Все они сдержали смех и ничего не сказали.
Фэн Юй 
поместил 1 миллион золота в окно торговли и изменил сумму до 1 000 001 в
 скобке торговли золотом, после чего нажал подтвердить.
Появилось 
окно с сообщением, что количество золота в рюкзаке не может быть 0. На 
экране разработчика отображался 1 миллион золота. После того как 
разработчик нажал кнопку завершения торговли, кольцо в окне торговли 
появилось в рюкзаке Фэн Юя. Но из-за ошибки золото Фэн Юя вернулось в 
его рюкзак. Он не потратил ни одного золотого и получил предмет!
Фэн
 Юй ударил по столу. "Ваши разработчики даже не обнаружили этот простой 
баг? Игроки могут обманывать друг друга ради предметов! Кто еще готов 
тратить деньги на покупку внутриигровых предметов?"
Чхве Вун изменился в лице и начал ругать главного разработчика. Он хочет немедленно исправить эту ошибку!
Фэн
 Юй махнул рукой. "В этой игре несколько карт. Как вы разделяете карты? 
Ваши серверы для разных карт разделены, верно? Что произойдет, если мой 
персонаж встанет прямо между картами?"
Глаза Чхве Вуна расширились
 и посмотрели на другого разработчика. Тот вдруг почувствовал, что 
температура поднимается, и начал потеть.
"Вы все тестировали? Это 
нормально, что у вашей игры плохое качество изготовления, но вы все даже
 не проводите таких базовых тестов? Как вы собираетесь запускать ее? 
Камеда, запиши эти ошибки".
Камеда Масао немедленно просит своих 
людей записать все ошибки, а затем смотрит на Чхве Вонга. Разве не вы 
все утверждали, что разработали хорошо продуманную игру? Прошло всего 
несколько минут с тех пор, как мой босс начал играть, а он уже нашел 
столько ошибок!
"Может быть, проблем не будет". сказал другой разработчик.
"Правда? Тогда давайте попробуем торговать снова".
Две разные карты находятся под двумя разными серверами, и на этот раз появился еще один известный баг. Межсерверная торговля!
Если
 перемещать персонажа туда и обратно по Beach Province и Venomous snakes
 valley и обменивать все экипированные предметы и предметы в рюкзаке с 
другим игроком, стоящим напротив, а затем сразу же выходить из игры, это
 приведет к дублированию предметов.
Когда игрок снова входит в 
игру, некоторые из предметов в его рюкзаке, которые он обменял ранее, 
появляются снова, а другой игрок получает все! Таким образом, игроки 
могут дублировать игровые предметы бесчисленное количество раз!
Фэн
 Юй указал на монитор и покачал головой. "Это и есть функция торговли в 
этой игре? Игровой предмет можно дублировать. Это значит, что как только
 в игре появится хороший предмет, все игроки сразу же смогут его 
получить. Какой смысл устанавливать скорость выпадения предметов? Как вы
 собираетесь обосновать ценность внутриигровых предметов?".
"Э... это..." Разработчик заикался и не мог ответить Фэн Юю.
Чхве
 Вун хотел задушить своих разработчиков. Если вы не тестировали игру, 
так и скажите. Почему вы должны говорить мне, что вы все провели тесты? 
Другая сторона нашла столько ошибок, и это выставляет нас в плохом 
свете!
Фэн Юй покачал головой и посмотрел на Камеду. "Прими это к 
сведению. Их разработчики непрофессиональны и любят говорить неправду".
После
 этого Фэн Юй переместил своего персонажа к Вратам Белого Солнца, и 
золота в его рюкзаке стало ровно 1 002 000. Когда его персонаж достиг 
тайника игрока в White Sun Gate, он положил золотой слиток в тайник, а 
затем снял его. Количество золота в его рюкзаке не изменилось! Через 
минуту его рюкзак был полон золота, и он бросил все золото на пол, после
 чего продолжил игру.
Фэн Юй повернулся и посмотрел на Чхве Вуна. 
"Вы все раздаете золотые слитки бесплатно? Игрокам больше не нужно 
сражаться с монстрами за золото! Они могут просто прийти сюда и получить
 внутриигровую валюту бесплатно!"
Чхве Вун повернулся и схватил 
другого разработчика. "Немедленно исправьте эту ошибку! Если вы не 
сможете его исправить, вы будете уволены!"
Фэн Юй поднял голову, и
 на этот раз Камеда не стал ждать, пока Фэн Юй что-то скажет. Он сразу 
же крикнул своим людям. "Запишите это. В этой игре слишком много ошибок,
 и нельзя доверять навыкам разработчиков".
Когда переводчик перевел слова Камеды Масао, лицо Чхве Вуна потемнело!
Что происходит?
Разработчики тестировали эту игру, и все они не обнаружили этих ошибок.
 Как Фэн Юй обнаружил все эти ошибки за такой короткий период?
Может
 быть, разработчик обнаружил эти ошибки и не сообщил об этом? Но это 
невозможно. Разработчик получит большое денежное вознаграждение за 
обнаружение стольких ошибок!
"У ваших серверов есть фиксированное 
время для резервного копирования, верно? Приготовьтесь. Я буду торговать
 во время резервного копирования и посмотрю, что произойдет". с улыбкой 
спросил Фэн Юй.
После того как Фэн Юй завершил внутриигровую торговлю, в рюкзаках обоих игроков появились одинаковые предметы.
"Невозможно! Предметы в рюкзаке одного из игроков должны быть поддельными и не могут быть использованы".
Фэн
 Юй кивнул. "Хорошо. Вы все определяете предметы по коду, верно? А что 
если я не буду использовать дубликат и улучшу его? Теперь код двух 
предметов будет отличаться. Таким образом, оба предмета можно будет 
использовать, верно?"
Разработчики были ошарашены. Никто из них никогда не думал об этом раньше.
Фэн
 Юй встал. "Прошло совсем немного времени, а я уже успел найти столько 
ошибок. Камеда, разве ты не говорил, что это хорошая игра?! Это слишком 
дерьмово!"
Дерьмовая...
Чхве Вун открыл рот и хотел ответить
 Фэн Юю, но не смог найти слов. Даже он сам сочтет эту игру дерьмовой, 
если сможет найти столько ошибок за короткий период времени.
Чхве Вонг начал думать, сможет ли он продать свою компанию сейчас.

    
  





  


  

    
      "Камеда, если ты что-то покупаешь, ты должен все тщательно проверить.
 Нельзя принимать решение, основываясь на том, что видишь. Яблоки также 
гниют изнутри. Сколько они хотят за эту компанию?" Фэн Юй специально 
спросил.
"6 миллионов долларов США".
"Эта компания только 
разработала эту дерьмовую игру, и мы до сих пор не знаем, когда будут 
исправлены ошибки. Кроме того, в игре могут быть еще ошибки, которые мы 
не обнаружили. Не говорите мне, что эта игра будет запущена в следующем 
месяце. Я думаю, что эта игра не будет готова в следующем году! Как эта 
компания может стоить 6 миллионов долларов США? Мы не должны так тратить
 наши деньги!".
"Да. Это все моя вина. Я недостаточно изучил эту 
компанию. Но и меня они обманули, и я напишу об этом в газетах, чтобы 
предостеречь других от этой компании. Они пытались обмануть нас с 
помощью этой игры и при этом требовали высокую цену за компанию. Это 
мошенничество! Я подам официальную жалобу в посольство".
Чхве Вонг
 был ошеломлен. Как это можно считать мошенничеством? Это все ошибки, 
которые мы не обнаружили. Если бы мы знали об этих ошибках, мы бы их 
исправили.
Кроме того, есть ли необходимость жаловаться в 
посольство? Это всего лишь деловая сделка, и сделка еще не завершена. 
Как вы можете обвинять нас в мошенничестве?!
Азиатский финансовый 
кризис сильно ударил по Южной Корее. Эта компания должна стоить 4 
миллиона долларов США, но из-за обесценивания вона она стоит всего 3 
миллиона долларов США.
Но что плохого в том, чтобы запросить более
 высокую цену, ведь у компании есть разработанная игра? Хотя 6 миллионов
 долларов США немного выше, это не мошенничество.
"Господин Фэн, 
господин Камеда, пожалуйста, не уходите. Я думаю, что у нас возникло 
недопонимание, и мы должны поговорить". Чхве Вун быстро шагнул к Фэн Юю и
 поклонился.
Если об этом инциденте станет известно, то не только 
эта компания опозорит Южную Корею, но и репутация его компании будет 
запятнана. Южной Корее очень нужны иностранные инвестиции и зарубежные 
рынки, особенно китайский.
Фэн Юй - второй по богатству человек в 
мире, а также главный магнат Азии. Благодаря своему статусу он очень 
влиятелен в Китае, и если об этом инциденте станет известно, с компанией
 Actoz Soft будет покончено!
Камеда Масао выругался. 
"Недоразумение? Я не вижу никакого недопонимания. Из-за вас всех я 
получил ругань от своего босса! Это первый раз, когда мой босс отругал 
меня так сурово! Вы все должны заплатить за это!"
Слюна Камеды Масао попала на лицо Чхве Вуна, но Чхве Вун не сдвинулся с места.
"Господин
 Камеда, мы могли не заметить эти ошибки, но мы никогда не пытались 
обмануть вас. Я гарантирую, что мы исправим все эти ошибки, и игра 
станет прибыльной".
"Вы гарантируете? Как вы собираетесь это 
сделать? Это всего лишь простая игра, а вы все даже не можете сделать 
хорошую работу. Как вы собираетесь разрабатывать другие игры? Вы знаете,
 кто мой Босс? Как можно его так опозорить?" Камеда Масао прервал Чхве 
Вонга прежде, чем тот успел закончить.
Чхве Вонг знает английский 
язык, и у него не было проблем в общении с Камеда Масао. Но в этот 
момент Чхве Вонг пожалел, что выучил английский. Было бы гораздо лучше, 
если бы между ними стоял переводчик.
"Господин Камеда, пожалуйста, успокойтесь. В нашей компании есть группа опытных разработчиков, и у нас высокий потенциал."
"Достаточно.
 Я не вижу необходимости продолжать переговоры. Существует множество 
компаний по разработке игр, и у моего босса есть деньги. Итак, мы очень 
разочарованы вашей компанией и игрой, которую вы разработали! Очень 
разочарованы! Если бы мой босс не хотел построить игровую империю, я бы 
не стал рассматривать вас всех!" ответил Камеда Масао.
Из слов 
Камеда Масао Чхве Вонг понял, что Фэн Юй намерен купить несколько 
разработчиков игр и объединить их вместе. Это означает, что у его 
компании все еще есть шанс. В конце концов, Actoz Soft по-прежнему 
является одним из ведущих разработчиков игр в Южной Корее. Кроме того, у
 его компании уже есть готовый продукт, только в нем много ошибок.
"Mr.
Фенг, наша компания хорошо разбирается в разработке игр. Я признаю, что
 эта игра не идеальна, но обещаю, что мы исправим все ошибки как можно 
скорее. Мы работали над этой игрой больше года. Если вы собираетесь 
разрабатывать новую игру, вы потратите впустую еще год".
Фэн Юй сделал вид, что колеблется. "Камеда, что ты думаешь?"
"Босс,
 эта компания не стоит 6 миллионов USD. С 6 миллионами долларов США мы 
можем купить лучшие компании". ответил Камеда Масао.
"Господин 
Фенг, 6 миллионов долларов США, возможно, немного многовато, но мы можем
 договориться о цене". Чхве Вонг думал, что даже если сделка не 
состоится, он сможет найти дистрибьютора для продажи этой игры.
Но
 теперь, если он выпустит эту игру с ошибками на рынок, никто из игроков
 не будет в нее играть, и это даже повлияет на репутацию компании.
Более того, Чхве Вун обидел Фэн Юя и Камеду Масао, и он может даже не выпустить эту игру.
"Вести переговоры? Сколько вы хотите?" спросил Фэн Юй.
"5 миллионов долларов США?" спросил Чхве Вонг. Он снизил цену на 1 миллион долларов США.
Фэн
 Юй ничего не сказал, повернулся и пошел прочь. Чхве Вун попытался 
остановить Фэн Юя, но телохранители Фэн Юя вышли вперед и прижали его к 
стене. "Не пытайтесь вступать в телесный контакт с нашим боссом!"
"Господин
 Фэн... Господин Фэн... 4,5 миллиона. Что вы думаете о 4,5 миллионах 
долларов? Это разумная цена". Чхве Вонг кричал, несмотря на то, что был 
прижат к стене.
Фэн Юй повернулся к Камеда Масао, и Камеда Масао остановился. "3,5 миллиона долларов США!"
"3,5 миллиона? Это слишком мало, и компания понесет убытки. Я также не могу ответить остальным сотрудникам".
"Вам
 не нужно отвечать перед сотрудниками. В будущем они будут работать на 
моего Босса, и мы скорректируем их зарплату в соответствии с их 
возможностями. Некоторые из них получат прибавку, а некоторые - меньшую 
зарплату. Кого-то повысят, а кого-то уволят!".
"Но 3,5 миллиона - это действительно слишком мало. Господин Фэн, господин Камеда, эта компания принадлежит не только мне.
Я не могу отвечать перед остальными акционерами с такой ценой".
"Это ваша проблема!" твердо ответил Камеда Масао. В бизнесе не существует такого понятия, как жалость.
Фэн
 Юй внезапно прервал его с сочувственным взглядом. "Не бери в голову, 
Камеда. Все страдают из-за Азиатского финансового кризиса и Сороса. 4 
миллиона долларов США, и этого должно быть достаточно, чтобы покрыть 
ваши убытки и еще дать вам небольшую прибыль. Хотя у вашей компании есть
 только игра, эта игра еще не готова к запуску. Мне еще нужно найти 
людей, чтобы исправить ошибки и пересмотреть ее. Если вы согласны с моим
 предложением, мы подпишем контракт прямо сейчас. Ваша компания стоит 
только этой цены!"
Чхве Вонг сжал кулак. Теперь у него не было другого выбора.
"Хорошо. Я согласен".
Камеда Масао ворчал. "Ты заключил выгодную сделку!"

    
  





  


  

    
      "Наймите кого-нибудь для проведения Альфа-тестирования, а затем 
приготовьтесь к бесплатному Бета-тестированию. После этого начните 
рекламную кампанию, чтобы люди поняли и полюбили эту игру". Фэн Юй 
проинструктировал Камеду Масао в частном порядке.
"Босс, не будет 
ли это слишком поспешно, если мы проведем запуск по всему миру? У нас не
 так много времени до следующего Нового года, а в игре еще так много 
ошибок!" Камеда Масао обеспокоен. Фэн Юй может легко обнаружить столько 
ошибок, а как насчет игроков? Они обнаружат еще больше ошибок.
"Вот
 почему мы должны провести бета-тестирование, чтобы игроки сами нашли 
ошибки. Вы должны объявить, что мы наградим игроков, которые обнаружат 
ошибки во время бета-тестирования. Награда составит 100 000 долларов 
США!".
"Сколько?" Камеда Масао шокирован. "100 000 USD - это 
слишком много. Мы купили эту компанию всего за 4 миллиона долларов США. 
Как может жучок стоить так много?"
"100 000 ДОЛЛАРОВ США. В Китае 
есть старая поговорка "одно слово стоит тысячу золотых", и, по слухам, 
впервые она была записана у Лю Бувэя. Люй Бувэй записал все предложения 
своих клиентов и повесил их на воротах города с объявлением. Тот, кто 
сможет увеличить или уменьшить одно слово в этой книге, получит 1000 
золотых. С тех пор его книга станет знаменитой на весь Китай". Фэн Юй 
рассмеялся, он знал много подобных историй в истории.
Камеда Масао
 кивнул. "Босс, вы хотите сказать, что это также маркетинговая тактика 
для этой игры? Многие люди начнут играть в эту игру ради награды в 100 
000 долларов США, и им постепенно понравится эта игра. Даже после того, 
как они не смогут найти никаких ошибок, они будут продолжать играть и 
увеличивать нашу прибыль. В Японии тоже есть такие истории, но я не 
думал использовать их в наших продуктах. Ты такой умный!"
Когда 
Фэн Юй сказал, что будет выдавать 100 000 долларов США за обнаружение 
внутриигровой ошибки, Камеда Масао понял, чего хочет Фэн Юй. Но он 
намеренно ничего не сказал и притворился, что узнал что-то от Фэн Юя, и в
 то же время он может поцеловать задницу Фэн Юя.
Фэн Юй также 
знает, что Камеда Масао притворяется невеждой. Когда дело доходит до 
управления и операций, Камеда Масао намного лучше его. Но даже зная, что
 это лесть, ему все равно приятно это слышать.
"Кроме того, в разных странах статистика для трех классов должна иметь небольшие различия".
"Почему?" На этот раз Камеда Масао действительно озадачен.
"Маг,
 даосский жрец и воин - это три класса в игре. В Юго-Восточной Азии 
даосский жрец будет очень популярен, так как этот класс фигурировал в 
народных сказках и историях многих стран. Даосский жрец почти не 
встречается на Западе. Там их называют шаманами, но шаман сильно 
отличается от даосского жреца. Также в европейских сказках и легендах 
встречаются маги. Они могут использовать все виды таинственной магии, и 
большинство жителей Запада предпочтут играть этим классом. Воины лучше 
всего подходят для американцев. Они имеют более короткую историю и любят
 героизм. Так что этот класс, владеющий мечами и топорами, должен быть 
популярен у них". "Это значит, что у этой игры будут разные версии в 
разных регионах?"
"Только небольшие различия. Повысить некоторые 
статы персонажа легко. В Юго-Восточной Азии даосский жрец должен быть 
немного сильнее, но история игры, NPC, карты и т.д. должны остаться 
прежними. Даже имя и статистика конечного босса должны быть одинаковыми.
 Мы будем использовать эту игру для распространения нашей восточной 
культуры на Западе. Имена и статистика других мини-боссов могут иметь 
небольшие различия. Я запишу несколько предложений, а вы попросите 
разработчиков начать разработку расширения на основе моих предложений".
В
 прошлой жизни Фэн Юя "Легенда Мира" была несколько раз модернизирована.
 В том числе и на частных серверах. Люди создавали всевозможных 
мини-боссов на частных серверах, и это доставляло удовольствие игрокам. 
Фэн Юй решил объединить все и включить их в игру. Таким образом, 
"Легенда о Мире" станет популярнее, чем в прошлой жизни!
"Кроме того, у хорошей MMO должна быть хорошая сюжетная линия.
Если нет, эта игра будет бессмысленной, и игроки не будут знать причину убийства монстров".
"Разве
 видеоигры не сводятся к убийству монстров? Ты говорил, что выравнивание
 уровней, поиск снаряжения, книг навыков, чтобы усилить персонажа и даже
 убийство других игроков, являются привлекательностью этой игры?"
"Да.
 Но разве вам не кажется более интересным, если вы узнаете историю этой 
игры? Откуда взялись NPC, причины выдачи квестов, история городов и 
локаций, откуда взялись монстры, и почему финальный Босс захотел 
захватить человеческие города и т.д. Зная все это, игра будет более 
интересной".
Камеда Масао обдумал слова Фэн Юя и решил, что он 
прав. Но это будет слишком хлопотно. У всех NPC в игре должна быть своя 
история, а все квесты должны быть связаны между собой. Кроме того, 
должна быть основная сюжетная линия. Это всего лишь игра. Есть ли 
необходимость делать ее такой сложной?
"В консольных и аркадных 
играх, в которые вы играли раньше, есть сюжетные линии. Эти истории 
привлекут людей, и мы сможем заработать на этом деньги".
"А? Эти истории тоже могут приносить деньги?"
"Именно
 так. Мы можем написать эти истории в виде романа и опубликовать их в 
нашем журнале. Конечно, в этом журнале мы можем публиковать прохождения и
 игровые стратегии для боссов и квестов. В журнале будут показаны новые 
предметы и снаряжение, что будет мотивировать игроков повышать уровень".
"Кроме
 того, помимо романов, мы также можем публиковать мангу, причем главный 
герой не обязательно должен быть NPC в игре. Мы можем использовать 
персонажей игроков в качестве персонажей манги, и пусть игроки 
почувствуют, что они являются ее частью. В будущем мы также можем 
сделать из этого фильм".
В прошлой жизни Фэн Юй манга и видеоигры 
шли рука об руку. Такие игры, как Pokémon, King of Fighters, начались с 
игр, затем последовали манга и аниме. Все это принесет высокую прибыль. 
"Тогда, мы будем нанимать писателей и мангак?
В Японии есть много талантливых мангака, но у нас нет знаменитых романистов".
Камеда
 Масао считает, что этот роман, основанный на сюжете игры, очень сложно 
написать. Но для Фэн Юя это просто. Все, что ему нужно сделать, это 
предложить общую сюжетную линию, определить главных героев, а остальное 
пусть решают нетизены.
Конечно, нетизены могут только помочь 
внести свой вклад, а Фэн Юю все равно понадобится профессиональный 
писатель. Фэн Юй предпочитает писателей, специализирующихся на 
исторических сюжетах, поскольку он хочет придать игре аутентичность и 
создать игровую вселенную!
В эту эпоху все еще нет онлайновых романов, в отличие от времени до возрождения Фэн Юя.
"Я
 найду того, кто напишет роман. Ты просто свяжись с мангакой. С мангой 
торопиться не стоит. Пусть он сначала разработает персонажей, а мы 
покажем игровое оборудование игрокам. Помните, что женские персонажи 
должны быть красивыми и сексуальными, а мужские - красивыми и 
мужественными. Вам не нужно беспокоиться о китайском рынке. Но для 
остальных стран вы должны найти местных партнеров или приобрести 
несколько компаний по распространению игр. Что касается рекламы, вы 
можете пригласить для съемок моделей или знаменитостей. В конце концов, 
знаменитости тоже могут рекламировать видеоигры".
Камеда Масао 
почувствовал, что многое узнал из этой короткой беседы с Фэн Юем. Фэн Юй
 действительно гений, когда дело касается зарабатывания денег!

    
  





  


  

    
      После ухода Камеды Масао Фэн Юй заперся в комнате, чтобы начать 
писать основную сюжетную линию для "Легенды о Мире" и ее расширения. В 
прошлой жизни он играл в эти игры и читал похожие романы. Возможно, он 
не очень хорош в написании романов, но у него нет проблем с написанием 
основной сюжетной линии и биографий персонажей.
Фэн Юю не нужно 
заботиться о деталях или развитии персонажей, так как он не умеет этого 
делать. Читать романы и писать роман - это разные вещи!
Фэн Юй 
доволен тем, что написал, и чувствует, что потрясет всех этой сюжетной 
линией. Он будет известен как гениальный автор игр!
Фэн Юй также 
перечислил некоторые известные ошибки в "Легенде о Мире". Моды и хаки 
нарушают баланс в игре и влияют на игровой процесс. Хуже всего то, что 
эти моды и хаки стоят дорого.
Например, если вы произвели 
телевизор, а кто-то другой произвел и продал пульт дистанционного 
управления для вашего телевизора. Более того, пульт хорошо продается, а 
вы не получаете с этого ни цента! Это все равно что быть использованным в
 своих интересах, и это выводило Фэн Юя из себя!
В прошлой жизни 
Фэн Юя разработчики "Легенды Мира" вели войну с этими разработчиками 
модов. Но это не самое худшее, что случилось с "Легендой о Мире". На 
пике ее популярности произошла утечка исходного кода, и прибыль компании
 резко упала. Более того, многие игроки Legend of Mir начали играть 
через частные серверы!
Без этих частных серверов популярность 
"Легенды мира" продлится еще три-пять лет. Теперь Фэн Юй решил сам 
разрабатывать моды, лишь бы они не делали игрока слишком сильным и не 
нарушали баланс игры.
Фэн Юй вдруг вспомнил, что примерно в то же 
время, что и "Легенда мира", в его прошлой жизни произошла утечка 
исходного кода другой игры. Это тоже игра, разработанная корейской 
компанией. Эта игра называется MU online.
MU online - это 3d MMORPG, и она довольно популярна благодаря своей графике. Хотя игра не является 3d, ее можно считать 2.
5d
 и имеет лучшую графику на тот момент. Кроме того, классы и дизайн 
персонажей этой игры больше тяготеют к Западу, и она более популярна 
среди западных игроков по сравнению с Legend of Mir.
Однако 
компания, разработавшая эту игру, была создана после 2000 года. Это 
означает, что эта игра или даже ее концепция сейчас не разрабатывается.
Если это так, почему бы мне самому не разработать эту игру?
Сейчас
 существует множество разработчиков игр в Тайване, Японии, Корее, Европе
 и Америке. Тем не менее, они в основном сосредоточены на 
однопользовательских играх или играх для локальных сетей.
Прибыль 
от этих игр не так высока, как от будущих онлайн-игр, потому что в 
онлайн играх с игроков взимается плата через предоплаченные карты 
времени. Игровые серверы, хранение данных, массовый 
многопользовательский опыт и т.д. отличаются от одиночных игр.
Однопользовательские
 игры могут получить прибыль только за счет продажи оригинальной игры. 
Но пиратство существует не только в Китае. В Европе и США многие люди 
также занимаются этим ремеслом, и именно они начали продавать взломанные
 версии игр.
Конечно, стоимость MMO намного выше, чем однопользовательских игр.
Фэн
 Юй начал вспоминать MU онлайн и начал писать предысторию игры, дизайн 
персонажей, квесты и т.д., и он даже перечислил некоторые предметы 
снаряжения, которые он помнит.
После этого Фэн Юй начинает вспоминать популярные в его прошлой жизни MMO и другие игры, которые считались классикой.
Legend
 of Mir, MU online, Westward Journey Online, World of Warcraft, Dungeon 
Fighter Online, Zhengtu, Fantasy Westward Journey, Perfect World, 
Crazyracing Kartrider, Crazy Arcade, O2Jam, Audition Online, CrossFire, 
Swordsman Online, Heroes of Jin Yong Online, Lineage, Jade Dynasty, Jade
 Dynasty и т. д.
Фэн Юй играл в некоторые из этих игр и слышал об 
остальных. Конечно, он не может разработать все популярные игры, и не 
всем игрокам понравится одна и та же игра.
У каждой игры есть целевая группа игроков, и Фэн Юю просто нужно выделить ключевые особенности игр.
Хотя игры не будут популярны вечно, они должны просуществовать от пяти до восьми лет.
......
"Господин
 Камеда, что-то не так с господином Фенгом? Он уже несколько дней 
находится в своей комнате и попросил много тетрадей и ручек. Он что-то 
пишет?" спросил Вэн Чжицзянь.
Камеда Масао также не уверен в том, 
что делает его босс. Фэн Юй хорошо владеет компьютером, но почему он не 
использует компьютер для набора текста? Почему он должен писать на 
бумаге?
И что он пишет? Прошло уже три дня, а он все еще не закончил?
Может
 быть, это правила и положения управления Wind and Rain Holdings? Но 
Камеда Масао уже спрашивал Фэн Юя о правилах компании, и Фэн Юй ответил,
 что нет необходимости в таком количестве правил и норм.
Кроме 
того, насколько Камеда Масао понимает Фэн Юя, он знает, что Фэн Юя не 
беспокоят эти детали. Если сотрудник не предал компанию, Фэн Юй не 
против, даже если из-за его ошибки компания понесет некоторые убытки.
Но
 Камеда Масао не уверен в том, что делает Фэн Юй, и никогда не спросит 
об этом. Он обращается к Вэн Чжицзяню. "Не спрашивай о делах босса, 
понял?".
Вэн Чжифэн смущенно улыбается. Он не возражает, ведь ему 
платят ежедневно. Даже если он ничего не делает, ему все равно заплатят.
Если
 вы все не будете пользоваться моими услугами, я буду просто смотреть 
телевизор и пить чай здесь и получать 500 долларов в день. Я не думаю, 
что смогу найти другую такую работу в своей жизни".
Но всем интересно, что пишет Фэн Юй.
Фэн
 Юй по-прежнему пишет об идеях, структуре, дизайне, геймплее и т.д. этих
 игр. Он также пишет о целевой аудитории каждой игры и о том, как они 
собираются заряжать игроков. Это то, чего сейчас не существует.
Некоторые
 игры будут взимать плату с игроков через карты игрового времени, а 
некоторые - за счет продажи внутриигровых предметов, членства... 
независимо от модели взимания платы, компания получит высокую прибыль, и
 многие игроки согласятся с этим.
Фэн Юй не использовал свой 
ноутбук, чтобы написать все это, потому что он не знает, как 
использовать метод ввода Wubi, а метод ввода Pinyin сейчас не так 
удобен. Другая причина - безопасность в Интернете. Фэн Юй беспокоится о 
хакерах, а в Корее их много.
Эти идеи нужны Фэн Юю, чтобы 
построить свою игровую империю. Он не хочет, чтобы кто-то украл ее у 
него, так как эти идеи создадут сильного конкурента.
Неделю спустя Фэн Юй отложил ручку, закрыл блокнот и потянулся.
Фэн
 Юй пошел в ванную и увидел себя в зеркале. Он выглядит бледным и 
небритым. Давно он так много не работал и не привык к этому. Похоже, ему
 нужно немного потренироваться.
Приведя себя в порядок, Фэн Юй вышел из комнаты и увидел снаружи Камеду Масао.
"Босс, ты закончил?"
Фэн
 Юй улыбнулся и кивнул. "Я написал идеи для новых игр. Вы можете 
распространить их среди других наших компаний и попросить их разработать
 их. Помните, вы не должны позволять посторонним видеть содержимое этих 
тетрадей!"
"Будьте уверены, босс. Если содержимое тетрадей окажется свинцовым, я совершу сеппуку!" Камеда Масао поклялся.
Примечания переводчика: Из стольких упомянутых игр я играл только в WOW. А в какую игру играли вы?

    
  





  


  

    
      "Сеппуку - это для трусов. Если у тебя что-то не получилось, ты 
должен думать о том, как поднять себя. Смерть - это просто форма побега.
 Я не хочу больше слышать от тебя таких слов". Фэн Юй похлопал Камеду 
Масао по спине.
Если ты покончишь с собой, кто возместит мои 
убытки? Я доверял тебе и готовил тебя только для того, чтобы ты помог 
мне заработать больше денег. Мне плевать на твой "самурайский дух"!
"Да,
 босс. Я больше не повторю этого". Камеда Масао не самурай. Перед Фэн 
Юем он подчиненный, но в Японии он также влиятельный бизнесмен.
Компания
 "Шестое чувство" в настоящее время является номером один в своей 
отрасли и владеет большей частью рынка. Их бренд сейчас известен во всем
 мире.
Камеда Масао только целует задницу Фэн Юя, но на этот раз он ошибся.
Однако
 Камеда Масао тут же сообщает Фэн Юю хорошие новости. "Босс, мы 
приобрели Nexon, но их компания создала независимый филиал в США".
Значит
 ли это, что компания нацелилась на рынок США? Это нормально, что 
компания создала независимый филиал. Возможно, акционеры этой компании 
хотели сосредоточиться на разработке игр, но как южнокорейский рынок 
может сравниться с рынком США? Теперь акционеры получили большую сумму 
денег, и они могут приступить к реализации своих планов на рынке США.
Но Фэн Юй чувствовал, что их ждет неудача. Хотя игры, разработанные Nexon, неплохи, они не являются лучшими.
Хотя
 интернет в Южной Корее более развит, чем в Китае, население этой страны
 невелико. Даже в 2000 году более 100 000 корейцев одновременно 
находились в сети, что считается успешной игрой.
Южнокорейским онлайн-играм требуется всего несколько серверов, а в Китае количество серверов нужно умножить на десять!
Компания
 Nexon достигла своего пика только после того, как разработала Crazy 
Arcade, Crazyracing Kartrider, Dungeon Fighter Online и Counter-Strike 
Online.
На тот момент Nexon имеет более десятка филиалов по всему 
миру и сотрудничает со многими компаниями. Возможно, они не являются 
лучшими в индустрии, но считаются достойными конкурентами других крупных
 разработчиков игр. Эта компания является лишь посредственной, но ее 
команда разработчиков все еще довольно хороша.
"Что насчет их 
разработчиков игр? Они отправили их в США?" Если бы Фэн Юй купил пустую 
оболочку, его потери были бы велики. Для Фэн Юя талантливые сотрудники 
важнее бренда. Легко создать бренд, имея хороший продукт. Но трудно 
найти талантливых сотрудников с опытом, техническими знаниями и идеями.
"Кроме
 тех, кто был отправлен в США до нашего приобретения, большинство из них
 все еще здесь. Но некоторые из руководящего состава ушли в отставку. 
Они являются первопроходцами и акционерами компании и уехали в ту 
компанию в США. Только один из них, отвечающий за игровые операции, 
остался. Я намерен назначить его генеральным директором компании".
Фэн Юй доволен, услышав это.
"Хорошо. А что насчет NC Software?" Это компания, которая разработала Lineage, JX online и т.д. и является довольно сильной.
"Мы
 все еще ведем с ними переговоры, но они жаднее, чем Чой Вонг. Их 
стартовый капитал меньше 1 миллиарда вон, а они просят 50 миллионов 
долларов!".
50 миллионов долларов?! Эти люди просят слишком много.
 Неужели они думают, что смогут заработать много денег, когда 
разработают успешную игру? Или они думали, что стоимость их компании 
увеличится в несколько раз после выхода на биржу? Или они знали, что 
Камеда Масао представляет интересы Фэн Юя, и считали, что Фэн Юй, как 
супермагнат, не будет возражать против такой суммы?
"Мы больше не 
будем приобретать эту компанию. Но я чувствую, что их сотрудники вполне 
способны, а зарплата и льготы нашей компании более привлекательны. Мы 
должны открыть наши двери, чтобы принять этих способных людей".
Фэн
 Юй усмехнулся. Если бы вы все уже разрабатывали популярные классические
 игры в моей прошлой жизни, мы бы еще могли поторговаться".
Но игры, которые вы разработали сейчас, не стоят того.
Даже
 если я не приобрету вашу компанию, я могу приобрести ваших людей! После
 того, как я переманил всех ваших разработчиков, я посмотрю, как вы 
собираетесь разрабатывать новые игры!
Фэн Юй бьет в корень 
проблемы и заставляет всех талантливых сотрудников присоединиться к двум
 приобретенным им компаниям. Даже если некоторые из этих людей создадут 
свою собственную игровую компанию, они не будут столь успешны, как Фэн 
Юй в своей предыдущей жизни.
Саженец дерева может расти между деревьями, но он не может вырасти таким же высоким, как другие деревья!
Фэн Юй хочет купить эти компании, но он больше ценит их разработчиков.
Камеда
 Масао сразу же сделал выражение лица "ты такой умный". "Босс, вы такой 
умный. Таким образом, NC Software не будет представлять для нас угрозы!"
"А, как вы зарегистрировали холдинговую компанию игр в Гонконге?"
"Да. Я зарегистрировал Wind and Rain Games Holdings. Actoz Soft и Nexon будут дочерними компаниями этого холдинга".
Фэн Юй кивнул. "Как обстоят дела с CUC International? Готовы ли они продать акции Blizzard Entertainment?".
"Мы все еще ведем с ними переговоры, и у нас большие шансы".
"Хорошо.
 Вы должны приобрести эту компанию, поскольку мне нравятся их 
технологии. Кроме того, вы связались с остальными акционерами Blizzard? 
Готовы ли они продать свои акции?"
"Кроме некоторых учредителей, 
остальные готовы продать акции. Если нам удастся выкупить акции у CUC 
International и некоторых акционеров, нам будет принадлежать более двух 
третей акций. У нас будет супербольшинство акций!".
"Очень хорошо.
 Мы получим высокую прибыль от этой компании, и она станет нашей 
ступенькой для выхода на рынки США и Европы!". Те, кто отказался продать
 свои акции Blizzard, - это те, кто любит компанию, и такие люди нужны 
компании.
Blizzard сильна в своих технологиях, брендинге и каналах распространения.
Но
 Камеда Масао любопытен. Эта компания разрабатывает однопользовательские
 игры, а Фэн Юй сказал, что они должны сосредоточиться на онлайн-играх.
Думает ли Фэн Юй превратить Diablo или Warcraft в онлайн-игру?
У босса должна быть своя причина для приобретения этой компании, а Камеда Масао должен лишь выполнять его приказы.
"Босс,
 у меня также есть компания по разработке игр в Японии. Могу ли я 
объединить ее с Wind and Rain Games Holdings?" спросил Камеда Масао.
"А? У тебя тоже есть компания по разработке игр?"
Фэн
 Юй вспомнил, что Япония хороша в аркадных и консольных играх. Они также
 хороши в RPG, но у них нет хороших онлайн-игр. Может быть, у них и есть
 хорошие онлайн-игры, но они не пользуются популярностью в Китае.
"Корпорация ELF".

    
  





  


  

    
      Что это за компания? Фэн Юй раньше не слышал об этой компании.
"Какую
 игру производит эта компания?" спросил Фэн Юй. Если бы Фэн Юй слышал о 
том, какие игры выпускала эта компания, он бы знал, как она будет 
работать в будущем.
"Dragon Knight, Dōkyūsei, Elf-ban Kakyūsei и т.д.".
Черт!
 Это те самые эротические игры. Хотя Фэн Юй раньше не играл в эти игры, 
он слышал о них. Кроме того, эта компания выпустила свои игры с аниме и 
мангой. Это компания, которая специализируется на этом жанре.
Но 
эта компания соответствует отрасли Камеды Масао. Но это не очень хорошая
 идея - позволить ей присоединиться к Wind and Rain Game Holdings.
"Камеда,
 это хорошая компания и больше подходит для компании "Шестое чувство". 
Вы можете запустить серию продуктов "Шестого чувства" на основе игр этой
 компании. Но компания не подходит для размещения в холдинге Wind and 
Rain Games. Если вы хотите развивать эту компанию, вы можете создать 
компанию Black Dragon Games или Sixth Sense Games. Вы также можете 
выпускать манга, аниме, основанные на играх, и даже запускать фильмы, 
основанные на этих играх. Вы можете сотрудничать с зарубежными 
компаниями Adult".
Индустрия для взрослых легальна во многих 
странах, таких как Япония, Италия, США и Корея. У Actoz Soft также были 
планы по разработке таких игр, но Фэн Юй остановил их.
Фэн Юй не 
возражает против этой индустрии, поскольку людям интересна его тема. Но 
все это должно регулироваться. В Японии, США и многих других странах 
произошли некоторые преступления, совершенные людьми, подражающими тому,
 что происходит в играх, аниме и манге. Если у людей нет должных знаний 
по этому вопросу, они могут копировать то, что видели в играх, аниме или
 манге, и стать извращенцами!
Если что-то подобное произойдет, это повлияет на репутацию бренда компании".
Камеда
 Масао был немного разочарован, когда услышал, что Фэн Юй не хочет, 
чтобы его игровая компания присоединилась к Wind and Rain Games Holding.
 Но он приободрился, когда Фэн Юй не стал его останавливать и все еще 
подбадривал его.
Камада Масао положил глаз на одну компанию по 
разработке игр, Illusion, которая известна в Японии своими видеоиграми 
для взрослых. Они разработали множество классических игр, а их игры были
 адаптированы для манги, аниме и фильмов. Их продукты, связанные с 
играми, также хорошо продаются.
Но игры этой компании выходят 
только на японском языке и не могут продаваться за пределами Японии. Это
 положение ограничивало развитие компании, и даже если Камеда Масао 
выкупит эту компанию, компания будет настаивать на включении этого 
ограничения в политику компании, и оно не может быть изменено!
Без
 этого ограничения, эта компания будет одним из лучших, или даже лучшим в
 мире разработчиком игр для взрослых. Прибыль, которую она принесет 
"Шестому чувству", будет огромной.
Камеда Масао может сказать, что
 Фэн Юй не хочет вмешиваться в это, точно так же, как Фэн Юй никогда не 
спрашивал о компании "Шестое чувство" или японской компании AIWA.
Но
 Камеда Масао понимает, что эта отрасль не разрешена в Китае, и Фэн Юй 
пытается провести черту между ним и этой отраслью. Но Фэн не 
дискриминирует и не выступает против этой индустрии, иначе он не стал бы
 вкладывать столько денег в Sixth Sense Company.
"Тогда, могу ли я позволить Компании Шестого Чувства приобретать такие компании?"
"Конечно.
 Если вы считаете, что это того стоит, действуйте. Даже если эти 
компании потерпят неудачу, компания "Шестое чувство" не пострадает. Но 
если они преуспеют, это будет новый источник дохода для Компании Шестого
 Чувства".
"Босс, если продукт компании запрещено продавать за 
пределами Японии, и из-за этого ограничения мы не получим высокой 
прибыли после приобретения этой компании. Как нам решить эту проблему?" 
спросил Камеда Масао.
"Если продукт компании является выдающимся, 
даже если он не продается за границей, все равно будут подделки или 
имитации. У меня тоже нет решения этой проблемы.
вы можете либо 
убедить владельцев компании отменить это постановление, либо 
использовать другую компанию, чтобы купить права этой компании и внести 
незначительные изменения, чтобы сделать из нее другую игру".
Глаза Камеды Масао расширились. Точно! Почему я не подумал о том, чтобы купить права и внести изменения в первоначальную идею?
Игры
 не разрешено продавать за границей. Но Камеда Масао может купить 
концепцию и идеи игры и переделать ее в другую игру для зарубежных 
рынков. Она, несомненно, будет популярна и принесет высокую прибыль.
Но
 Камеда Масао должен тщательно все спланировать, поскольку в разных 
странах действуют отличные от Японии правила. Некоторые страны более 
открыты, чем Япония, а другие - более строги.
У Камеды Масао есть 
цель. Он хочет стать человеком номер один в индустрии для взрослых. Хотя
 он далек от достижения этой цели, он твердо верит, что сможет достичь 
ее в течение своей жизни.
Камеда Масао также хочет, чтобы Sixth 
Sense и Black Dragon навсегда стали ведущими брендами в индустрии. 
Всякий раз, когда кто-то будет искать игрушку для взрослых, он в первую 
очередь будет думать об этих двух брендах!
К тому времени Sixth Sense будет более известна, чем Sony, Panasonic и т.д., поскольку эти продукты должны быть более популярны.
Камеда
 Масао уже вышел на рынки африканских стран. Это рынки, на которые 
другие бренды не осмеливаются выходить. Как только "Шестое чувство" 
утвердится в этих областях, никакие другие компании не смогут туда 
войти!
Камеда Масао верит, что жизнь станет лучше для всех. Никто 
не знает, будут ли в Африке развитые страны через десять лет. В конце 
концов, Африка богата ресурсами и полезными ископаемыми.
Камеда 
Масао поставил перед собой цель в 10 миллиардов йен для этой компании и 
достиг ее. Теперь его цель - ежегодная прибыль в размере более 1 
миллиарда долларов США!
Это вполне достижимая цель, и Камеда Масао
 твердо уверен, что сможет достичь ее в течение нескольких лет. Сейчас 
годовая прибыль компании составляет более 500 миллионов долларов США и 
продолжает расти.
Когда годовая прибыль компании превысит 1 
миллиард долларов США, Камеда Масао станет ведущим бизнесменом Японии, а
 его семья - одной из самых богатых семей Японии.
"Камеда, все 
легальные предприятия стоят твоего времени, и ты любишь эту отрасль. Я 
не знаком с этой отраслью и не могу вам ничем помочь. Вы сами по себе, 
но хотя эта отрасль легальна, многие люди смотрят на нее свысока. Я 
уверен, что вы не хотите, чтобы люди смотрели свысока на вашу семью, 
верно? Я надеюсь, что вы сможете сосредоточиться на Wind and Rain 
Holdings, и прибыль, которую вы получите отсюда, будет выше, чем в 
компании "Шестое чувство". Ты должен найти преемника для компании 
"Шестое чувство" раньше".
Знания Фэн Юя в индустрии для взрослых 
не могут сравниться с Камедой Масао или даже с продавцом из "Шестого 
чувства". Он больше не может советовать Камеда Масао в этой индустрии.
Фэн
 Юй также не хочет, чтобы Камеда Масао всю жизнь продавал игрушки для 
взрослых. Apple переманила генерального директора Pepsi из-за того, что 
Стив Джобс сказал. "Ты хочешь всю жизнь продавать сахарную воду или 
пойти со мной и изменить мир?".
Теперь Фэн Юй также хочет убедить 
Камеду Масао. Камеда Масао - талант, и он не должен ограничиваться 
только промышленностью. Хотя у этой отрасли есть потенциал, но это не та
 отрасль, которой можно гордиться.
"Босс, я понимаю. Я буду хорошо
 управлять корпорацией Wind and Rain Holding Corporation и не разочарую 
вас!" пообещал Камеда Масао.

    
  





  


  

    
      Три дня спустя Фэн Юй посетил церемонию открытия холдинга Wind and 
Rain Games в Гонконге. На церемонии присутствовали многие гонконгские 
магнаты.
Многие люди были в замешательстве. Судя по названию 
компании, это должна быть игровая компания, но почему все магнаты 
присутствуют на церемонии открытия?
Магнаты присутствовали лично, и это отличается от поздравлений с цветами.
Гонконгские
 репортеры и репортеры иностранных СМИ немедленно бросились туда, чтобы 
осветить эту историю. Это редкость, когда так много магнатов собирается в
 одном месте.
Многие люди расспрашивают о том, кто является владельцем этой компании.
Они
 выяснили, что Wind and Rain Games принадлежит корпорации Wind and Rain 
Holdings и имеет три дочерние компании. Две дочерние компании находятся в
 Южной Корее, а одна - в Пекине. Они также слышали, что эта компания 
пытается приобрести американскую игровую компанию Blizzard.
Кто-то
 догадался, что Wind and Rain Holdings принадлежит Фэн Юю, или Фэн Юй 
имеет в ней долю, потому что Wind and Rain Consultancy является одной из
 дочерних компаний Wind and Rain Holdings.
Некоторые репортеры иностранных СМИ выяснили, что Фэн Юй создал две холдинговые компании и реструктурировал все свои активы.
Журналисты
 выяснили, что все активы Фэн Юя в Китае были переведены в компанию под 
названием Tai Hua Holding Corporation, а все его зарубежные активы были 
переведены в эту Wind and Rain Holding Corporation.
Любая из этих 
двух холдинговых компаний стоит более 10 миллиардов долларов США и может
 считаться значительным конгломератом. Что еще более важно, эти две 
компании принадлежат одному и тому же человеку.
......
"Племянник
 Фэн, ты входишь в игровую индустрию?! Игровая индустрия сейчас на 
спаде, продажи игровых консолей падают". Фу Жунци пришел поздравить Фэн 
Юя.
Супермен Ли находится в Канаде, но он попросил двух своих 
сыновей представлять его. Это шокировало СМИ, поскольку отправка сыновей
 на эту церемонию свидетельствует о высоком уважении к Фэн Юю.
Хотя
 Фэн Юй является самым богатым человеком Азии, когда речь идет о статусе
 и влиянии, многие люди по-прежнему считают, что Супермен Ли занимает 
более высокое место, чем Фэн Юй. В Азии есть еще один человек, который 
занимает более высокое положение, чем Фэн Юй, и это глава Samsung Group.
Супермен
 Ли владеет множеством портов по всему миру и имеет много инвестиций. Он
 также является одним из лидеров в Китае и имеет политическую поддержку.
Глава Samsung - такой же человек. Он не только богат, но и обладает властью и может влиять на политику Южной Кореи.
По
 сравнению с ними Фэн Юй - всего лишь богач. Даже Билл Гейтс не 
считается влиятельным, поскольку он даже не вошел в сотню самых 
влиятельных людей мира. Он занял лишь 11-е место!
Супермен Ли занимает 9-е место в списке 100 самых влиятельных людей мира этого года!
"Дядя
 Фу, я думаю, что игровая индустрия имеет большой потенциал. 
Традиционные аркадные и консольные игры идут на спад, но игры на ПК 
будут расти и заменят эти игры в будущем."
Фу Жунци рассмеялся и 
не стал продолжать. Он похлопал Фэн Юя по плечу, а затем ушел. Прошли 
годы с тех пор, как он играл в видеоигры, и он мало что знал об этой 
индустрии.
Многие репортеры сфотографировали Фу Жунци, болтающего с
 Фэн Юем у входа. Слухи о том, что Фэн Юй близок с семьей Фу, оказались 
правдой. Здесь находится не только глава семьи Фу, но и глава второго 
поколения семьи Фу, Фу Гуанчжэн.
"Брат Фэн, ты такой влиятельный. 
Это всего лишь игровая компания, а почти половина магнатов Гонконга 
здесь, чтобы поздравить тебя". сказал Фу Гуанчжэн.
"Просто игровая компания?! Похоже, вы тоже не верите, что у игровой индустрии есть потенциал".
"Я
 верю, что игры приносят прибыль. Но получение высокой прибыли не должно
 быть легким. Вам придется конкурировать с Nintendo, Sony, Sega и т.д. 
Даже без этих всемирно известных компаний, вам все равно придется 
конкурировать с тысячами компаний, производящих аркадные игры.
Выделиться среди них будет сложно, и потребуются большие инвестиции".
Предприятия Фэн Юя в основном находились в Китае, и он использовал стратегию внедрения новых и лучших продуктов.
Но
 в настоящее время игровая индустрия находится на спаде, и вокруг много 
конкурентов как внутри страны, так и за рубежом. Даже Фу Гуанчжэн 
считает, что успех Фэн Юя не будет большим.
Фу Гуанчжэн считает, 
что Фэн Юй не потерпит неудачу, потому что Фэн Юй никогда раньше не 
терпел неудач. Но прибыль от некоторых предприятий Фэн Юя невелика.
Поэтому Фу Гуанчжэн не сказал Фэн Юю, что хочет инвестировать в этот бизнес, когда Фэн Юй не пригласил его.
"Хахаха... наши позиции и будущее развитие различны, и я буду наступать на них в будущем!" сказал Фэн Юй.
У
 Фэн Юя есть идеи и концепции его игр, средства на их разработку и 
маркетинг, а также сильная команда разработчиков. Со всеми этими 
преимуществами, но он все равно потерпит неудачу, это будет пустой 
тратой времени на его возрождение!
Даже если Фэн Юй не является кем-то из будущего, его большие инвестиции в индустрию видеоигр также принесут хорошие результаты.
Другие не знают, что у Фэн Юя есть сильный партнер для его игрового бизнеса.
"Балмер, ты здесь".
Стив
 Балмер, президент Microsoft Asia, а также будущий генеральный директор 
Microsoft, представляет Microsoft, чтобы поздравить с открытием Wind and
 Rain Games.
Репортеры начинают фотографировать их как 
сумасшедшие. Ходили слухи, что Фэн Юй находится в плохих отношениях с 
руководством Microsoft и несколько раз его чуть не выгнали из совета 
директоров. Также не являются секретом отношения Фэн Юя с Полом Алленом.
Итак, представляет ли Стив Балмер сегодня себя или Microsoft? Если он представляет Microsoft, значит, все эти слухи - фальшивка.
Стив
 Балмер представляет Microsoft, потому что Microsoft работает с Wind and
 Rain electronics над созданием своей игровой консоли Xbox второго 
поколения. Они купят права на некоторые игры у Wind and Rain Games, а 
также попросят Wind and Rain Games разработать игры, подходящие для 
Xbox.
Хотя Пол Аллен пытался возражать против этого сотрудничества, эта игровая консоль требует DVD-технологий для запуска игр.
Компания
 Wind and Rain Electronics имеет самый высокий стандарт DVD-технологий, и
 Фэн Юй может помочь вывести Xbox на китайский рынок. Это значительно 
увеличит продажи Xbox. Кроме того, Фэн Юй владеет множеством технологий,
 связанных с играми.
Фэн Юй еще некоторое время постоял снаружи, 
принимая гостей, прежде чем войти внутрь. Большинство гостей не 
требовали, чтобы он принимал их вне зала. Даже Камеда Масао не стал 
принимать гостей сам. Вместо этого он попросил генерального директора 
Wind and Rain Games Линь Тяньмина принять их. Линь Тяньмин - 
профессиональный менеджер из Гонконга.
После того, как все гости вошли в зал, Камеда Масао поднялся на сцену...

    
  





  


  

    
      Ленивая натура Фэн Юя не позволила ему подняться на сцену, чтобы 
произнести речь. Хотя церемония открытия Игр Ветра и Дождя является 
грандиозной и на нее приглашены многие магнаты, Фэн Юй хочет представить
 им Камеду Масао и Линь Тяньмина.
Большинство магнатов и 
представителей различных компаний пришли поздравить Фэн Юя. Но есть и 
те, кто смотрит на него с презрением и ненавистью.
Один из тех, кто демонстрирует презрение, - представитель Sony. Он также является помощником Норио Ога, Дзюнъити Иноуэ.
Для
 Sony, Wind и Rain Games являются их конкурентами в разработке игр, и 
многие предприятия Фэн Юя являются прямыми конкурентами Sony.
Sony проиграла Aiwa в индустрии музыкальных плееров. Однако у Sony все еще есть PlayStation, которая приносит им прибыль.
Но
 теперь Microsoft вступает в индустрию игровых консолей. Microsoft 
посчитала, что ей следует переквалифицироваться из офисного продукта в 
продукт для образа жизни. В конце концов, рынок товаров для жизни 
больше.
Microsoft хотела поддержать Sega, но консоль Sega 
оказалась неудачной, и в ней слишком мало игр. Они не подходят для 
PlayStation от Sony.
Если консоли будут плохо продаваться, 
Microsoft, которая разрабатывает операционные системы для консолей, не 
сможет получить прибыль.
Поэтому Microsoft обратилась к Sony. 
Используйте нашу операционную систему Microsoft для ваших консолей, и мы
 обещаем разработать лучшую операционную систему для ваших продуктов.
Но
 Sony посчитала, что Microsoft не разбирается в видеоиграх. Microsoft 
помогла Sega разработать операционную систему для их консоли, утверждая,
 что она позволит консоли выйти в Интернет. Но что произошло в итоге? 
Консоль провалилась. Предварительные продажи продолжались так долго, и 
все же мало кто сделал заказ. Даже если она будет запущена, это тоже 
будет провальный продукт. Возможно, они даже не окупят свои затраты.
Sony не хочет работать с Microsoft, так как они обвинили в неудаче Sega именно Microsoft.
Таким образом, Sony отказалась от Microsoft и предпочла работать с конкурентом Microsoft - Linux.
Система
 Linux является бесплатной и поддерживается многими производителями 
оборудования и ПК. Как только Linux станет таким же хорошим, как системы
 Microsoft, продажи Microsoft пострадают.
То, что сделала Sony, было расценено как провокация против Microsoft!
Билл Гейтс разозлился и решил разработать свою собственную консоль, чтобы соперничать с Sony! Он хочет преподать Sony урок!
Самый
 простой способ войти в новую отрасль - приобрести сильную компанию в 
этой отрасли. В настоящее время единственной консолью для видеоигр, 
которая может соперничать с Sony, является Nintendo. Nintendo 
принадлежит около 40% доли рынка, Sony - более 50%, а Sega и остальные 
компании составляют оставшуюся часть.
Билл Гейтс бросил Sega, так как считал, что Sega не может конкурировать с Sony и Nintendo, и сделал ставку на Nintendo.
Но
 Nintendo отказалась быть купленной Microsoft, так как все еще получает 
прибыль. Их кассовая наличность составляет более 6 миллиардов долларов 
США.
Компания, которая находится на пике своего развития и имеет достаточно средств, не будет приобретена другой компанией.
Билл Гейтс в ярости.
Примерно
 в это время Фэн Юй отправился на поиски Билла Гейтса и рассказал ему о 
своем намерении войти в индустрию видеоигровых консолей. Он спросил 
Билла Гейтса, заинтересован ли тот в сотрудничестве с ним.
Фэн Юй 
попросил Aiwa Little Tyrant разработать консоль для видеоигр. Однако он 
недооценил технические трудности разработки игровой консоли и вложил 
слишком мало денег. В результате, технологии Aiwa Little Tyrant 
находятся примерно на том же уровне, что и Sega Saturn.
Продажи 
Sega Saturn составили менее 10 миллионов единиц, проиграв Sony и 
Nintendo. Даже если Aiwa Little Tyrant разработает свою собственную 
консоль, продажи также не будут хорошими. В Китае видеоигры не так 
популярны, как в западных странах и Японии.
В конце концов, 
Microsoft уже работала с Sega над своей новой консолью и имеет больше 
опыта, чем Aiwa Little Tyrant. Кроме того, Microsoft может получить 
права на многие игры. Одной из причин неудачи Sega является то, что у 
них было слишком мало игр.
Билл Гейтс заинтересовался после того, 
как к нему обратился Фэн Юй. Он отправил Балмера на экскурсию и понял, 
что у Aiwa Little Tyrant действительно хорошие технологии. Что еще более
 важно, для консолей видеоигр требуются технологии DVD или CD.
Если
 говорить о технологиях DVD, то Wind and Rain Electronics сильнее Sony. 
Microsoft считает, что Sega потерпела неудачу, потому что использовала 
устаревшие технологии CD-Rom!
Фэн Юй также является акционером Microsoft, и им проще работать вместе.
Балмер
 также знал, что Sony и Feng Yu в плохих отношениях. Фэн Юй купил акции 
Aiwa у Sony, и Aiwa заменила Sony в качестве лидера в индустрии 
портативных музыкальных плееров!
Sony также ненавидела Фэн Юя до 
глубины души! Теперь и Билл Гейтс смотрит на Sony так же, как Sony 
смотрит на Фэн Юя. Он не может дождаться провала игровой консоли Sony!
Враг моего врага - мой друг. Более того, Фэн Юй - человек, который находится на том же уровне, что и Билл Гейтс.
У
 Фэн Юя и Билла Гейтса есть средства, технологии и связи. Это их 
преимущества, и если бы они разработали игровую консоль, то она, 
несомненно, вытеснила бы Sony с лидирующих позиций на рынке!
Конечно,
 Билл Гейтс надеется преподать урок и Nintendo. В конце концов, Nintendo
 объявила, что будет работать с IBM, а IBM - конкурент Microsoft в 
области операционных систем.
Балмер представлял Microsoft, чтобы 
поздравить с открытием Wind and Rain Games и заодно обсудить детали их 
сотрудничества по Gbox.
Билл Гейтс хотел назвать эту консоль 
Microsoft Video Console, а Фэн Юй хотел назвать ее Wind and Rain 
Console. Обе стороны уступили и решили назвать консоль Gbox (Game Box).
Но
 обе стороны до сих пор не определились с пропорциями инвестиций, долями
 и т.д. Это будут непростые переговоры, так как у обеих сторон есть 
деньги, и обе хотят иметь контрольные пакеты акций!

    
  





  


  

    
      "Поздравляю, Фэн. Церемония открытия Wind and Rain Games прошла 
успешно". Поздравить Фэн Юя пришли не только многие гонконгские магнаты,
 но и многие представители всемирно известных фирм, занимающихся 
электроникой, интернет-технологиями и программным обеспечением.
Те
 люди, которые не были приглашены, старались всеми силами попасть на это
 мероприятие. Для них это собрание - свидетельство их статуса.
"Мы только заявляем о себе. Наша первая игра все еще тестируется, а бета-тестирование начнется в следующем году".
"Я
 слышал, что вы все пытаетесь приобрести Blizzard?". Blizzard - это 
всемирно известная североамериканская фирма-разработчик игр, а ее 
программное заявление гласит: "Посвящаю себя созданию самых эпических 
развлечений".
Но Blizzard не испытывает недостатка в средствах, и 
приобрести ее будет нелегко, если только Фэн Юй не готов заплатить 
высокую цену. В конце концов, игры Blizzard пользуются популярностью и 
приносят сотни миллионов прибыли.
"Все верно. Мы разговаривали с материнской компанией Blizzard, и после запуска нашего Gbox мы сможем загружать их игры".
Фэн
 Юю нравится бренд, технологии и продукция Blizzard, и он уверен, что 
сможет сделать ее более популярной по сравнению со своей предыдущей 
жизнью.
"Тогда я сначала поздравлю вас. Наша Gbox будет более успешной в будущем".
Балмер
 не стал упоминать об условиях их сотрудничества, так как первая 
сторона, упомянувшая об этом, окажется в невыгодном положении.
"Спасибо."
В комнате внезапно стало тихо. Балмер начал волноваться. Просто сказав "Спасибо", Фэн Юй прекратил разговор.
"Фэн, ты будешь присутствовать на встрече директоров в следующем месяце?" спросил Балмер.
"Приду,
 если буду свободен". бесстрастно ответил Фэн Юй. Он вел себя так, 
словно вошел в совет директоров ради статуса и не интересуется 
управлением компанией.
"Фенг, Билл сказал, что продажи наших 
операционных систем в Китае идут хорошо, и в конце года он даст тебе 
больше акций в качестве бонуса".
"О..."
Балмер сходит с ума. Что означает "О"?
Мы можем нормально поговорить? Microsoft дает вам больше акций, и даже 
когда у вас нет недостатка в деньгах, вы не должны показывать такое 
отношение.
Разве вы не спорили с Полом в прошлом году за то, чтобы получить меньше акций?
"Фенг,
 ты также являешься одним из директоров Microsoft и одним из основных 
акционеров. Когда Microsoft будет зарабатывать деньги, ты тоже будешь 
зарабатывать". Балмер решил начать переговоры, иначе Фэн Юй ничего не 
скажет.
"Фэн, Microsoft - самая большая компания в мире и имеет преимущество бренда". сказал Балмер.
"Я
 так не думаю. Microsoft сейчас лишь самая дорогая компания в мире. 
Персонал и масштаб не могут считаться самыми большими в мире. Что 
касается преимущества бренда, то я его не вижу".
"У нас есть опыт разработки операционных систем".
"Но
 никто не покупает последнюю консоль Sega, которая использует систему 
Microsoft. Если это не так, почему Билл хочет найти нового партнера? Это
 потому, что он знает, что Sega потерпит неудачу".
Оба мужчины не упомянули Gbox, но они говорят об условиях своего сотрудничества.
"Для сравнения, у вас всех тоже нет особых преимуществ".
"Нет.
 Хотя у нас нет новейших технологий, мы недалеко ушли от ведущих 
компаний, а это то, чего нет у вас. Мы также владеем одними из лучших 
технологий в мире, и именно мы устанавливаем стандарты. Эти технологии 
оказывают значительное влияние на продукт. Бренды наших электронных 
продуктов также более популярны среди потребителей и сильнее, чем 
Microsoft. Я помню, что Биллу Гейтсу также нравится наш проигрыватель 
Wind and Rain Super VCD, верно?".
У Билла Гейтса всегда есть эта проблема. Ему нравятся новейшие электронные продукты из-за удобств и впечатлений.
В
 прошлой жизни Фэн Юй, после ссоры Microsoft с Apple, обе компании 
начали нападать друг на друга. Некоторые СМИ сообщили, что Билл Гейтс 
использует Apple MP3 у себя дома. Это сообщение значительно увеличило 
продажи Apple.
Это равносильно тому, что Билл Гейтс рекламирует Apple. Даже самый богатый человек в мире использует этот продукт.
. Это должен быть лучший продукт на рынке!
Теперь Фэн Юй использует ту же тактику. Биллу Гейтсу также нравятся наши продукты "Ветер и дождь"!
Балмер потерял дар речи. Почему Билл Гейтс купил проигрыватели Wind and Rain Super VCD?
Фэн
 Юй продолжил. "Когда вы покупаете ПК, на что вы будете обращать 
внимание: на аппаратное обеспечение или на операционную систему? Сколько
 стоит ПК, и сколько стоит операционная система?".
Фэн Юй пытается
 сказать Балмеру, что ценность и стоимость аппаратного обеспечения выше,
 чем программного. Таким образом, Microsoft не так важна.
Если Фэн
 Юй хочет, он может поручить разработку операционной системы Lenovo 
Kingsoft. Тем не менее, он не может использовать бесплатную систему 
Linux. Microsoft не позволит одному из своих директоров и акционеров 
сделать это.
"Фэн, просто скажи мне, что у тебя на уме".
"Я уступил название продукта, но я не уступлю контроль над продуктом. Я хочу контрольный пакет акций этого Gbox!"
Контрольный пакет - это не 51%, а две трети акций. Это означает, что Фэн Юй хочет получить по крайней мере 67% акций.
Сердце
 Балмера учащенно забилось. Что вы имеете в виду, говоря, что уступили в
 вопросе названия продукта? Этот Gbox также не использует наше имя 
Microsoft.
Кроме того, мы, возможно, не согласимся позволить вам 
владеть 51% акций, а вы просите контрольный пакет? С каких пор вы 
слышали, чтобы партнеры Microsoft владели контрольным пакетом акций?
Мы
 приобрели много небольших компаний по разработке программного 
обеспечения, и они могут стать только одним из наших подразделений".
"Фенг,
 ты должен знать, что наша нижняя линия - это когда каждая сторона 
получает 50% акций, и мы будем обсуждать все основные решения".
"Невозможно.
 Если это так, мы должны разделиться и разработать свои собственные 
консоли. Я хочу посмотреть, даже если Microsoft приобретет Sega, какую 
консоль вы все сможете разработать. Мы те, кто устанавливает стандарты 
для технологий, связанных с DVD, а Sony и их союзники устанавливают 
другой набор стандартов. Я не думаю, что вы все сможете получить патенты
 на DVD, не заплатив за это высокую цену. Если вы не боитесь потерять 
деньги, продолжайте.
Даже если мои консоли будут паршивыми, у меня все равно есть китайский рынок".
Балмер
 вдруг понял, что Фэн Юй слишком властолюбив. Судя по его поведению, 
Балмер знает, что Фэн Юй не уступит. Но Фэн Юй также упомянул кое-что 
важное. Microsoft не сможет разработать свою собственную консоль без Фэн
 Юя. Если их консоль все еще будет использовать технологию CD-Rom, как у
 Sega, они проиграют Sony, Nintendo и даже Фэн Юю.
Сотрудничество с Feng Yu кажется единственным решением для Microsoft.

    
  





  


  

    
      Балмер не мог принять решение и знал, что результата не будет. Он 
решил вернуться в США, и пусть совет директоров или Билл Гейтс решают, 
соглашаться ли им на жесткое условие Фэн Юя.
Все директора Microsoft, кроме Фэн Юя, присутствовали на ежемесячном собрании директоров.
"Хмф!
 Кто-то снова пренебрегает политикой компании! Думаю, в этом году мы не 
должны предлагать ему никаких акций!" Пол Аллен смотрит на пустое место.
Все
 члены совета директоров знают, что Пол Аллен недолюбливает Фэн Юя. Его 
ненависть к Фэн Юю усилилась после того, как Фэн Юй стал вторым 
богатейшим человеком в мире. Если бы Пол Аллен не продал часть своих 
акций Microsoft, чтобы инвестировать в другие компании, его чистая 
стоимость составила бы более 20 миллиардов долларов США, и разрыв не был
 бы таким большим.
Но сейчас Пол не может догнать Фэн Юя. 
Остальные директора сделали вид, что не слышат, что сказал Пол Аллен, 
так как не хотят оказаться между ними.
"Хорошо, Пол. Давай начнем 
собрание. Сегодня нам нужно обсудить несколько вопросов. Во-первых, наша
 операционная система Win98 хорошо продается, но есть несколько ошибок, 
которые нам нужно срочно исправить. Мы не должны позволить нашим 
клиентам думать, что наша система имеет проблемы с безопасностью... 
Последний вопрос, который нужно обсудить, это вопрос партнерства с 
Gbox."
"А зачем искать другого партнера? Если мы собираемся 
разрабатывать игровую консоль, мы, Microsoft, будем делать это сами!" 
крикнул Пол Аллен.
Сотрудничать с Фенг Ю?! Что за шутка! Фэн Юй не подходит на роль партнера Microsoft!
"Пол,
 я не думаю, что разрабатывать консоль самостоятельно - это хорошая 
идея. Во-первых, у нас нет опыта в разработке аппаратного обеспечения. 
Думаю, мне не нужно называть причину этого. Во-вторых, Фэн Юй владеет 
передовыми технологиями, которые критически важны для этого продукта..."
"Подождите.
 Вы говорите, что у нас нет опыта в разработке аппаратного обеспечения, 
тогда есть ли опыт у Feng Yu? Более того, мы можем приобрести компанию с
 опытом, поскольку у нас достаточно средств. Я думаю, Nintendo - хорошая
 компания". Пол перебил Балмера.
Этот Балмер всегда на стороне Фэн Юя. Я, наверное, слепой, раз согласился отдать ему столько акций в прошлом".
"Пол,
 не забывай, что Фэн Юй владеет несколькими компаниями по производству 
бытовой электроники. У него также есть доля в группе Lenovo. Сравните с 
нами, и он гораздо сильнее в аппаратном обеспечении, чем Microsoft. 
Кроме того, мы не смогли приобрести Nintendo, так как они запросили 
астрономическую цену". Балмер объяснил.
"Пол дал Стиву закончить первым". Билл Гейтс слегка разозлился.
Пол
 Аллен что-то пробормотал и замолчал. Он опустил голову, чтобы взять 
напиток, но понял, что все напитки на столе - это энергетические напитки
 Yuan Li. Увидев напитки, он разозлился еще больше. Даже если нет кофе, 
можно подать чай, колу или другие напитки. Почему вы должны приносить 
этот энергетический напиток Yuan Li на собрание?!
Если 
программисты любят этот напиток, просто дайте его им. Почему вы все 
должны подавать этот напиток на совещании директоров?! Даже если мне 
придется умереть от жажды, я тоже не буду пить это!
Балмер 
продолжил. "Сейчас ситуация такова, что мы не можем приобрести ни одну 
хорошую компанию по производству игровых консолей. Sega уже показала 
нам, что они не подходят для Sony и Nintendo. Кроме того, игровая 
консоль Sony использует систему Linux, а Nintendo решила работать с 
IBM".
"Сейчас у нас есть только два варианта. Мы можем создать 
дочернюю компанию или отдел для разработки собственной консоли, как 
сказал Аллен, или мы можем выбрать сотрудничество с Фенг Ю".
"Но 
наша слабость очень очевидна. У нас нет опыта в разработке аппаратного 
обеспечения, и нам потребуется много времени, если мы хотим догнать Sony
 и Nintendo. Если это будет один или два года, то это еще хорошо. Но 
если это займет от восьми до десяти лет, наши потери будут гораздо 
выше".
"Но если мы будем сотрудничать с Фенгом, все будет 
по-другому. У Фенга есть компания по разработке игр, и он является 
крупнейшим дистрибьютором игр в Китае. Его компания также хорошо 
известна в Юго-Восточной Азии. Кроме того, у компаний Фенга есть опыт 
разработки аппаратного обеспечения, и их потребительские электронные 
продукты очень популярны.
Думаю, мне не нужно предоставлять вам всем данные, верно?".
"Компания
 по разработке игр Фенга приобрела две южнокорейские компании, одну 
гонконгскую, одну тайваньскую, одну японскую, одну китайскую и нашу 
североамериканскую Blizzard. После слияния этих компаний она станет 
крупнейшей в мире игровой компанией. У них более 1 000 разработчиков игр
 и множество опытных команд разработчиков. Я уверен, что все вы знаете, 
почему Sega Saturn потерпела неудачу. У них ограниченное количество игр,
 и потребителям это не понравилось. Обратите внимание, что их технологии
 не намного отстают от Sony и Nintendo в то время."
"Фенг может не
 только предоставить нам права на многие игры, но и прекратить выдачу 
прав на игры компаниям Sony и Nintendo. Игры, которые они производили, 
будут подходить только для нашей системы, и, что более важно, патенты на
 технологию DVD принадлежат двум группам. Одна из групп - это DVD форум,
 и они используют стандарты Wind and Rain - Philips. Этот стандарт 
используется большинством заводов по производству электронных приборов и
 занимает более 70% доли рынка. Другая группа - это DVD альянс, и они 
используют стандарт DVD + RAM. Этому стандарту принадлежит только около 
20% доли рынка."
"Это значит, что лучшее решение для нас - работать с Фэн Юем?"
"Почему
 мы не можем использовать технологию VCD?" спросил кто-то. "Большинство 
технологий и патентов VCD, около 95%, принадлежат Фенгу. Кроме того, мы 
хотим создать лучший продукт, чем Sony и Nintendo, и мы не можем 
использовать устаревшие технологии". Балмер объяснил.
"Если все так, то мы можем работать только с Feng. Я согласен на такое партнерство". сказал один директор.
Другой,
 более осторожный директор спросил. "Стив, вы обсудили с Фенгом условия 
этого партнерства?". Балмер посмотрел на Билла Гейтса и остальных 
директоров и сказал. "Условие Фенга заключается в том, что он хочет 
получить абсолютное большинство акций компании совместного партнерства".
Пол Аллен чуть не подпрыгнул и зарычал. "Невозможно!"
Чушь! Этот Фэн Юй слишком высокомерен.
Вы сотрудничаете с Microsoft и все еще хотите получить контрольный пакет акций? Да кем вы себя возомнили?!

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс нахмурился, глядя на Пола. Это собрание их директоров. Это
 место для обсуждения, а не место для того, чтобы вы кричали и 
закатывали истерики.
Почему Пол всегда теряет спокойствие, когда 
упоминают Фэн Юя? Это потому, что Фэн Юй сказал, что его баскетбольная 
команда не выиграет чемпионат НБА?
Как взрослый человек, он не должен вести себя так по-детски. Все должны работать вместе, чтобы сделать Microsoft больше и лучше!
"Пол,
 ты должен сохранять спокойствие. Этот вопрос касается всех 
присутствующих, и ты не должен позволить своему гневу повлиять на твое 
решение". сказал Билл Гейтс.
"Отлично. Я возражаю против 
партнерства с Фэн Юем. Он хочет получить абсолютное большинство акций, а
 кто из вас может позволить этому случиться?!" усмехнулся Пол. "Да кем 
он себя возомнил? Если мы не поддержали его DVD-форум в прошлом, разве 
он смог достичь того уровня, на котором находится сейчас? Что мы 
получили взамен?"
Microsoft занимается программным обеспечением и 
не имеет никакого отношения к конкуренции DVD-стандартов. Все, что им 
нужно, это написать код для чтения DVD-приводов.
Пол, Фэн Юй смог 
создать DVD-форум только благодаря поддержке Microsoft. Если бы не 
поддержка Microsoft, как бы он смог заставить так много производителей 
ПК поддержать его формат DVD?
Но Пол не понимал, что поддержка 
Microsoft - это только глазурь на торте. В то время компания Фэн Юя уже 
начала сотрудничать с Philips, и Philips рекомендовала многим крупным 
европейским корпорациям поддержать Фэн Юя. С другой стороны, Фэн Юя 
поддерживают его связи.
В настоящее время Microsoft является 
лидером среди крупных корпораций. Тем не менее, когда дело доходит до 
аппаратного обеспечения и других электронных продуктов, они не так 
влиятельны. В противном случае Sony не откажется от предложения 
Microsoft использовать ее систему для PS следующего поколения.
Быть
 номером один в отрасли может быть выгодно. Но в то же время все 
остальные компании в отрасли будут рассматривать их как мишень. Эти 
производители аппаратного обеспечения оказались в заложниках у 
Microsoft, и все они думают о том, как отомстить Microsoft.
"Пол, 
сейчас бессмысленно вспоминать прошлое. Сейчас ситуация такова: Фенг 
может сам разработать игровую консоль, и мы тоже можем сделать это сами.
 Но у Фенга больше шансов на успех, и его затраты будут ниже. Если мы 
разработаем консоль сами, затраты будут выше, а шансы на успех - ниже. Я
 не отрицаю, что если мы готовы вложить больше средств, то сможем 
продать несколько миллиардов устройств, но сможем ли мы заработать 
деньги?" - спросил Балмер. спросил Балмер.
Из-за производителей 
аппаратного обеспечения Microsoft не производит свои ПК. Как только 
Microsoft начнет производить свои ПК, все производители оборудования 
перестанут использовать операционную систему Microsoft. Это будет 
серьезным ударом для Microsoft, потому что Microsoft перешла черту. Если
 бы другие компании не остановили Microsoft, они бы устарели.
Этот
 Gbox считается вступлением Microsoft в сектор аппаратного обеспечения. 
Но, к счастью, другие компании, производящие аппаратное обеспечение, не 
занимаются игровыми консолями, и это предприятие их не затронет. Тем не 
менее, этот шаг все равно будет считаться выходом Microsoft в сектор 
аппаратного обеспечения.
Все компании, производящие аппаратное 
обеспечение, будут распространять слухи о том, что продукция Microsoft -
 отстой, и не будут предлагать им никакой помощи. На самом деле, многие 
из этих компаний окажут поддержку Sony и Nintendo в разработке новых 
игровых консолей, чтобы подавить Microsoft.
Партнерство с Feng Yu 
не только увеличит шансы на успех, но и диверсифицирует риски. Хотя 
Microsoft может позволить себе потери в несколько сотен миллионов или 
даже несколько миллиардов, но кто готов терпеть убытки, если можно 
получить прибыль?
Билл Гейтс постучал пальцем по столу и сказал. 
"Вы все еще помните нашу цель? Мы хотим стать жизненной необходимостью! 
Наш первоначальный продукт - телевизионная приставка. В будущем 
спутниковые каналы перестанут удовлетворять потребности людей, и они 
смогут использовать ТВ-приставку для просмотра онлайн-программ или 
работы в Интернете. Этот Gbox будет использовать многие технологии, 
схожие с технологиями ТВ-приставки. Производство этого продукта 
подготовит нас к выпуску ТВ-приставки в будущем".
ТВ-бокс - это 
то, чего хотел Билл Гейтс. Это продукт, который считается электронным 
изделием и бытовой техникой. Это также не повлияет на прибыль крупных 
компаний. Если они смогут получить половину доли рынка, Microsoft 
получит значительную прибыль!
Конечно. У Microsoft также нет 
технологий для ТВ-приставки, и на рынке нет сильного производителя 
ТВ-приставок. Поэтому Microsoft не может приобрести другие компании для 
производства этого продукта и вынуждена разрабатывать технологии 
самостоятельно.
После того, как Microsoft усовершенствует эту 
технологию, они смогут приобрести производителя ТВ-боксов и, отбросив 
Фэн Юя, заняться производством собственной игровой консоли.
"Билл,
 я понимаю, что вы говорите, и знаю о наших планах. Но если мы хотим 
стать партнерами Фенга, мы должны, по крайней мере, владеть 51% акций 
этой компании. Вот что должна сделать Microsoft!" сказал Пол.
Пол 
сказал то, о чем думают многие директора. Мы - Microsoft, и мы - самая 
дорогая компания в мире. Все это время мы приобретали другие компании, а
 партнерство с другой компанией - это уже исключение. Как же мы до сих 
пор не владеем большинством акций?
Даже если они должны позволить 
другой стороне владеть большим количеством акций, они не могут позволить
 другой стороне иметь абсолютный контроль. Это означает, что Microsoft 
не будет иметь права голоса в компании, и Microsoft станет посмешищем 
для других компаний".
Балмер сказал. "Пол, мы также знаем 
следующее. Microsoft должна владеть большинством акций, но у нас не все 
получается. Хотя я считаю, что если мы готовы инвестировать, то сможем 
разработать лучшую консоль, но зачем нам тратить больше денег, если 
можно потратить меньше? Кроме того, это снизит наш риск. Что в этом 
плохого?"
"Балмер, я знаю, что ты близок к Фенгу, но ты должен встать на нашу сторону и не помогать ему!" крикнул Пол Аллен.
Балмер
 разозлился, поскольку он также является акционером и директором 
Microsoft. Хотя он не владеет таким количеством акций, как Пол Аллен, 
Пол Аллен - не Билл Гейтс. Кто он такой, чтобы критиковать его?
"Я говорю с точки зрения Microsoft, в отличие от того, кто пытается повлиять на решение компании из-за личной вражды!".
Второй
 и третий номера компании начали спорить, а остальные директора не 
решаются высказаться. Все они повернулись и посмотрели на Билла Гейтса, 
поскольку Билл Гейтс - единственный человек, который может остановить 
эту ссору.
"Вы двое! Я повторю это! Это собрание, и вы все можете 
спорить, но вам не разрешается нападать друг на друга! Мы все делаем это
 для Microsoft и для себя! Давайте проголосуем, чтобы решить этот 
вопрос. Я согласен, чтобы Фенг владел контрольным пакетом акций этого 
совместного предприятия!".
Пол Аллен потрясен, услышав, что Билл 
Гейтс согласился на это условие. Балмер немедленно поднимает руку в знак
 поддержки, и другие директора тоже поднимают руки. Все, кроме Пола 
Аллена, согласились с этим предложением.
Пол Аллен немедленно встал и покинул зал заседаний. Уходя, он услышал, как Билл Гейтс сказал. "Предложение принято!"

    
  





  


  

    
      Предложение было принято, но детали сотрудничества еще нужно было 
обсудить, и Фэн Юй отправился в США, чтобы обсудить это с Биллом 
Гейтсом.
"Фэн, ты знаешь, что директора согласились с твоим предложением о сотрудничестве?"
"Конечно". Хотя Фэн Юй не присутствовал на встрече директоров, Ральф сообщил ему о встрече.
"Сколько денег вы собираетесь вложить за 67% акций, и сколько должна вложить Microsoft?"
"Я вложу 200 миллионов, и Microsoft также должна вложить 200 миллионов долларов США".
Билл Гейтс нахмурился. Если бы обе стороны вложили одинаковые суммы, доли не могли бы быть 2:1. Этот Фэн Юй - слишком много.
Билл
 Гейтс признает, что технологии, которыми владеет Фэн Юй, критически 
важны для этого продукта, но разница не должна быть такой большой.
"О, я должен сказать вам, что с Microsoft будет работать не Wind and Rain Electronics. Это будет Aiwa Little Tyrant".
Wind
 and Rain Electronics сейчас является всемирно известным брендом бытовой
 электроники благодаря VCD, DVD-плеерам и Wind and Rain Mobile. Но Билл 
Гейтс не слышал об Aiwa Little Tyrant.
Фэн Юй собирается 
использовать неизвестную компанию для работы с Microsoft, а не то, о чем
 договаривались ранее. Билл Гейтс почувствовал себя обманутым.
Никто не может обмануть Билла Гейтса! Никто!
"Фэн, это не то, о чем мы договаривались. Мне кажется, ты назвал не ту компанию".
"Нет.
 Это будет Aiwa Little Tyrant. Балмер посетил эту компанию, и именно она
 может разработать игровую консоль. Технологии, связанные с DVD, также 
включены".
"О, команда разработчиков также должна быть размещена в
 Китае. Мы создадим центр разработки продуктов, и сотрудники Microsoft 
будут работать там. Конечно, если вы хотите, чтобы сотрудники работали в
 США, я не против. Но я не буду предоставлять офис".
"Фэн! Я уступил тебе, позволив тебе владеть абсолютным большинством акций этой компании. Это уже слишком!" крикнул Билл Гейтс.
"Билл, если Microsoft будет владеть большинством акций, где вы разместите команду разработчиков?
Кроме того, аппаратное обеспечение имеет решающее значение для 
разработки игровой консоли, а мои люди - лучшие в мире, когда речь идет о
 разработке аппаратного обеспечения. Что касается программного 
обеспечения, все, что вам нужно, - это компьютер, верно?"
Поскольку Фэн Юй владеет абсолютным большинством акций компании, за ним остается последнее слово.
В
 предыдущей жизни Фэн Юя первый Xbox от Microsoft получил много 
негативных отзывов, а его продажи были примерно такими же, как у игровой
 консоли Sega. Розничная цена Xbox также очень низкая.
Это 
означает, что никто не хочет покупать Xbox, даже если он продается со 
скидкой. Xbox продавался по цене 299 долларов США, а себестоимость 
производства в то время составляла 430 долларов США!
Себестоимость
 производства Microsoft была самой высокой среди всех производителей 
видеоприставок, а их продукт - самым паршивым. Это не считая Sega, 
которая покинула индустрию игровых консолей.
Xbox было продано более 20 миллионов единиц по всему миру, а убытки Microsoft составили более 3 миллиардов долларов США!
Это амбиции Билла Гейтса. Именно этот продукт, по его мнению, может послужить уроком для Sony и Nintendo.
Много
 лет спустя Microsoft извлекла уроки из этого опыта и поняла важность 
отзывов своих клиентов. Они усовершенствовали свои технологии и 
разработали более совершенную консоль. Однако они все еще не могут 
сравниться с Sony и Nintendo, но, по крайней мере, у них лучше отзывы и 
они получили некоторую прибыль.
Но как эта консоль второго 
поколения превратила их убытки в прибыль? Microsoft сотрудничала с IBM, 
компанией, которую они ненавидели, для разработки процессора.
Консоль
 Microsoft второго поколения была продана в количестве более 80 
миллионов единиц. Тем не менее, прибыль не могла покрыть убытки от 
консоли первого поколения.
Затраты Microsoft на разработку, серверы и т.д. принесли несколько миллиардов убытков!
Конечно,
 несколько миллиардов убытков - это ничто для такой компании, как 
Microsoft. Но это первый случай, когда Microsoft понесла убытки от своих
 инвестиций.
Много лет спустя Microsoft заявила, что у нее есть 
лучшая на рынке игровая консоль с датчиком движения, но все меньше людей
 покупают игровые консоли.
Билл Гейтс хотел возразить, но Фэн Юй 
продолжил. "Билл, стоимость рабочей силы в США намного выше, чем в 
Китае. Если мы будем производить консоли в Китае, мы сможем снизить 
себестоимость и повысить конкурентоспособность".
Билл Гейтс 
замолчал. Он знал, что создание производственного предприятия в Китае - 
лучший выбор, поскольку там есть существующие заводы, дешевая рабочая 
сила и опытная команда разработчиков.
Но Билл Гейтс недоволен отношением Фэн Юя. Почему Фэн Юй ставит все условия, а Фэн Юй не соглашается ни на одну из его просьб?
"То,
 что вы сказали, может быть правдой, но мы должны участвовать в 
управлении, разработке продукта, производстве, продажах и т.д.".
"Билл,
 ты знаешь что-нибудь о продажах электронных продуктов? Я более опытен, 
чем Microsoft, в этой области. Я создавал свои бренды и продукты с нуля и
 столкнулся со многими конкурентами из MNC, чтобы довести свои компании 
до того уровня, на котором они находятся сейчас. Мои команды по продажам
 сыграли важную роль, и вы должны позволить мне заниматься продажами. 
Если хотите, Microsoft может заняться продажами в Северной Америке".
"Microsoft
 также не имеет опыта в производстве продукции и никогда не управляла 
производством, за исключением выпуска компакт-дисков для операционных 
систем. Мои команды лучше ваших, и управлять ими должны мы. Если мы 
создадим производственный завод в Северной Америке, я могу позволить 
Microsoft управлять американским заводом."
"Нам не нужно обсуждать
 разработку. Все команды разработчиков - мои люди, а разработку 
программного и аппаратного обеспечения можно разделить. Microsoft может 
разрабатывать программное обеспечение, а мои команды - аппаратное 
обеспечение. Что касается разработки игр, мы можем обсудить это позже".
"Мы
 можем вместе управлять финансовым отделом и отделом логистики и 
обсуждать, если нужно принять какие-то важные решения. Кроме того, я 
имею право назначить генерального директора этой компании, верно?".
Билл Гейтс безмолвно смотрит на Фэн Юя.
Большинство прав управления этой компанией забрал себе Фэн Юй, а 
оставшиеся отделы будут управляться совместно с Фэн Юем. Что если 
возникнут споры по поводу некоторых решений? Окончательное решение будет
 принимать назначенный Фэн Юем генеральный директор. Это означает, что 
Фэн Юй будет иметь последнее слово в этой компании.
"Билл, 
доверься мне. Мы вместе создадим лучшее будущее. Это будет революция в 
индустрии видеоигровых консолей, и мы изменим взгляд людей на видеоигры.
 Sony и Nintendo не сравнятся с нами, и эта честь будет принадлежать 
нам!".
Возможно, Билла Гейтса убедили слова Фэн Юя о Sony и 
Nintendo, и в конце концов он согласился. "Хорошо. Если первый продукт 
окажется неудачным, я получу право назначить следующего генерального 
директора, и обе стороны получат приоритет на покупку акций другой 
стороны. Кроме того, логотип Microsoft должен быть напечатан на 
консоли".
"Нет проблем. Я надеюсь на беспроблемное сотрудничество".

    
  





  


  

    
      После окончательного согласования деталей сотрудничества Gbox с 
Биллом Гейтсом, Microsoft отправила команду для оценки активов Aiwa 
Little Tyrant. В это же время Фэн Юй возвращается в Сан-Франциско.
Фэн
 Юй едет в Сан-Франциско не для того, чтобы встретиться с Сергеем. 
Вместо этого он собирается встретиться с китайцем Дженсеном Хуангом.
Санта-Клара - это небольшой город в районе залива Сан-Франциско. Он расположен в центре Силиконовой долины.
В
 этом городе есть небольшая компания, и ее маленький офис расположен 
недалеко от Google. Сегодня эту компанию посетит кто-то важный.
"Мистер
 Фенг, приятно познакомиться". Хуан Дженсен сказал на мандарине. Но его 
мандарин имел странный акцент, поскольку он тайванец и мигрировал в США 
еще до того, как ему исполнилось десять лет.
"Мне тоже приятно познакомиться. Кто эти двое?" Фэн Юй смотрит на двух кавказцев рядом с Хуан Дженсеном.
"Это Крис, а это Кутис. Они мои партнеры".
"Привет."
 Фэн Юй улыбнулся, пожимая им руки. Все они - элита, и Фэн Юй все еще 
нуждается в них, чтобы зарабатывать деньги для него.
Оба партнера были удивлены. Они не ожидали, что второй по богатству человек в мире посетил их компанию и даже пожал им руки.
Когда
 они работали с другими компаниями в прошлом, те компании обычно 
посылали своих людей номер 3 или номер 4 на переговоры с ними. Все эти 
компании никогда не были высокого мнения о них.
Но Дженсен Хуанг сказал Крису и Кутису, что этот человек перед ними пришел к ним, чтобы сообщить им хорошие новости.
"Дженсен, я впечатлен тем, как вы втроем создали такую потенциальную компанию. Это нелегко".
"То,
 чего добились мы, ничто по сравнению с вами". Дженсен Хуанг не 
отличается скромностью. Хотя ему нет и 40 лет, и он является 
соучредителем и генеральным директором этой компании, по сравнению с Фэн
 Юй он действительно ничто.
"Хахаха... не будем говорить обо всем 
этом. Мой помощник уже говорил вам об этом. Вы обсуждали это со своими 
партнерами?" Фэн Юй рад говорить на китайском языке за границей.
"Mr.
Фэн, ваши условия очень привлекательны, и мы готовы согласиться. Но мы 
не можем убедить эти две компании венчурного капитала, и они настаивают 
на том, чтобы мы были включены в листинг". ответил Дженсен Хуанг.
Когда Дженсен Хуанг и другие его соучредители основали эту компанию, они приняли инвестиции от двух венчурных компаний.
Но
 теперь Фэн Юй хочет приобрести его компанию и обещал вложить в нее 
значительную сумму. Дженсен Хуанг и его соучредители продолжат управлять
 компанией, а Фэн Юй по-прежнему будет вознаграждать их акциями компании
 в зависимости от результатов их деятельности. Это более выгодная 
сделка, чем у компаний венчурного капитала.
Кроме того, Фэн Юй 
является директором Microsoft, а также председателем Lenovo Group. Их 
компания будет развиваться лучше, если они смогут работать с любой из 
этих компаний.
Три основателя этой компании обсудили и решили, что
 им следует принять предложение Фэн Юя. Но когда они обратились к двум 
венчурным компаниям, то получили отказ.
Эти две венчурные компании
 знали, что все предприятия, в которые инвестировал Фэн Юй, являются 
прибыльными. Поскольку Фэн Юй хочет приобрести эту компанию, они получат
 гораздо более высокую прибыль, если эта компания выйдет на биржу.
Венчурные
 компании не хотят принимать инвестиции Фэн Юя, так как их акции будут 
размыты, а ни одна из компаний Фэн Юя не котируется на бирже. Если 
компания не пройдет листинг, они не смогут вернуть свои первоначальные 
инвестиции.
Фэн Юй нахмурился. В контрактах компаний, принявших 
инвестиции от венчурных компаний, есть пункт о том, что компания должна 
пройти листинг в определенный срок.
Конечно, эти венчурные компании включили этот пункт в свои контракты, чтобы защитить себя.
Фэн Юй понимает, почему эти две венчурные компании так поступают, но это не значит, что он может с этим согласиться.
"Эти венчурные компании - большие компании?"
"А? Нет..., эти две - небольшие инвестиционные компании с активами менее 100 миллионов долларов США.
" Это по сравнению с компанией Фэн Юя.
Фэн
 Юй поворачивается к Ральфу, и Ральф тут же произносит. "Босс, я свяжусь
 с ними, чтобы купить у них акции, и если потребуется, мы приобретем их.
 Хуанг, ты можешь дать мне контакты этих двух компаний?".
Фэн Юй кивнул. Ральф работал на него довольно долго и знал, что делать, даже когда он ничего не говорил.
Дженсен
 Хуанг и его партнеры были потрясены. Неужели второй богатейший человек в
 мире так поступает? Чтобы приобрести их компанию, он готов поглотить те
 две венчурные компании, которые владеют акциями их компании".
Но Дженсен Хуанг и его партнеры были вне себя от радости, так как это показывает доверие Фэн Юя к их компании.
Если
 Фэн Юй не сможет приобрести их компанию, он, скорее всего, приобретет 
3dfx или канадскую ATI Technologies. Это ограничит развитие их компании,
 и их акции упадут после выхода на биржу.
"Господин Фенг, мы вас не разочаруем. Наши 3D графические процессоры догонят 3dfx и обгонят канадскую ATI Technologies!".
В
 настоящее время 3dfx является лучшей в индустрии графических карт, за 
ней следует ATI Technologies. Обе компании находятся примерно на одном 
уровне, и компания Дженсена отстает от них.
С точки зрения 
масштаба и силы, ATI Technologies продала более 10 миллионов видеокарт, а
 компания Дженсена - лишь чуть более 1 миллиона.
"Я доверяю вам 
всем, иначе я не буду посещать вашу компанию. Рыночная стоимость вашей 
компании составляет менее 100 миллионов, и вы все пытаетесь привлечь 300
 миллионов долларов США с рынка для разработки вашего нового продукта. 
Но 300 миллионов долларов США недостаточно. Я инвестирую в компанию 500 
миллионов долларов США, и мне не нужно проходить листинг. Я верю, что вы
 все меня не разочаруете".
Дженсен Хуанг и его партнеры были вне 
себя от радости. Когда помощник Фэн Юя связался с ними, они не говорили о
 сумме инвестиций. Но теперь Фэн Юй сказал им, что вложит 500 миллионов 
долларов США, чтобы они могли разработать свой новый продукт.
Дженсен Хуанг и его партнеры уверены, что смогут победить эти две компании и стать лидером отрасли!
"Хорошо.
 После того, как Ральф уладит вопросы с акциями этих двух венчурных 
компаний, деньги будут переведены в компанию. У меня еще есть дела, а вы
 все можете продолжать свою работу".
Дженсен Хуанг и его партнеры проводили Фэн Юя.
Фэн Юй сел в свою машину и посмотрел на вывеску снаружи компании. Nvidia!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй приехал в США, чтобы купить множество компаний. У него 
достаточно средств, и он хочет начать стратегические планы для своих 
предприятий. Индустрия персональных компьютеров будет быстро 
развиваться, и в ближайшие несколько лет прибыль будет высокой. Сейчас 
Фэн Юй владеет акциями Lenovo Group, но он не удовлетворен их нынешним 
прогрессом.
В настоящее время Lenovo Group заказывает 
комплектующие у производителей оборудования, и они производят некоторые 
неважные компоненты, такие как вентиляторы охлаждения. Сколько они могут
 заработать?
ПК Lenovo Group продаются быстро, и после того, как 
они контролировали китайский рынок, они нацелились на зарубежный рынок. 
Их первая цель - Юго-Восточная Азия и несколько развитых стран Азии.
Бизнес
 Lenovo по производству ПК быстро рос и приносил определенную прибыль. 
Однако о прибыльности компании можно судить по ее рыночной стоимости.
В
 настоящее время Intel стоит более 400 миллиардов долларов США и 
является лидером в индустрии аппаратного обеспечения. Рыночная стоимость
 Lenovo и близко не стоит с ними.
Это также означает, что чем 
больше продается компьютеров, тем больше зарабатывает Intel. Intel 
контролирует процессор, самый дорогой компонент ПК.
Почему Фэн Юй 
хочет приобрести Nvidia? Потому что он хочет получить контроль над 
важнейшими аппаратными компонентами ПК. Это снизит затраты Lenovo и 
повысит ее конкурентоспособность.
Первоначально Фэн Юй планировал 
приобрести компанию, производящую процессоры. Но рынок контролируется 
двумя ведущими производителями процессоров, Intel и AMD. Рыночная 
стоимость Intel составляет более 400 миллиардов, а AMD - более 50 
миллиардов.
Фэн Юй не может позволить себе выкупить или приобрести
 контрольный пакет акций любой из этих двух компаний. Но Фэн Юй начнет 
приобретать акции AMD после того, как продаст свои акции Microsoft в 
следующем году.
Кроме того, Фэн Юй инвестировал и построил свой 
завод по производству кристаллического кремния, и этот завод может 
сотрудничать с AMD. Он планирует создать крупнейший в мире завод по 
производству кристаллического кремния и контролировать цены на 
полупроводники. Таким образом, он сможет подавить Intel.
Следующей
 целью Фэн Юя является жесткий диск, и он связался с одной компанией. 
Это компания из списка Fortune 500, и он не собирается приобретать эту 
компанию или покупать долю в ней. Сейчас дела у этой компании идут 
хорошо, и никто из акционеров не будет продавать свои акции.
Но 
эта компания планирует развиваться и войти в индустрию ленточных 
технологий. Таким образом, они продают свой бизнес по производству 
жестких дисков.
Фэн Юй послал своих людей поговорить с ними до 
приезда в США, и его первоначальный план - купить технологии жестких 
дисков этой компании, включая соответствующие патенты.
Но компания
 хочет продать Фэн Юю свое подразделение по производству жестких дисков.
 Это включает в себя производство, разработку, продажи и т.д., а также 
все связанные технологии и патенты в комплекте. Иначе они не продадут 
его!
Эта компания Quantum и в будущем будет очень успешной.
Их
 технологии жестких дисков весьма передовые, и они хотели получить 
разумную цену в 120 миллионов долларов США за свое подразделение жестких
 дисков. Ральф оценил подразделение Quantum по производству жестких 
дисков, и оно стоит около 100 миллионов долларов США.
Технологии 
жестких дисков Quantum не так хороши, как у Western Digital, Seagate 
Technology, Maxtor и Samsung. Тем не менее, они находятся на одном 
уровне с Hitachi и Toshiba.
Фэн Юй доволен ценой, поскольку ему 
нужны были технологии. Он привезет эти технологии обратно в Китай и 
создаст заводы по производству жестких дисков.
Фэн Юй не понесет 
никаких убытков, так как Lenovo нужны жесткие диски для их ПК, и он 
также может использовать технологии этой компании для своего 
USB-накопителя.
Lenovo купила технологии мыши и клавиатуры, и Фэн Юй не нужно беспокоиться об этом.
Электроника
 Wind and Rain и ЖК-технология Philips в настоящее время являются одними
 из самых передовых технологий в мире, и только несколько компаний, 
таких как Sony, Samsung, Panasonic, могут конкурировать с ними.
Но
 Фэн Юй уверен, что эти несколько компаний потерпят неудачу, поскольку у
 него есть план, как направить эти компании по ложному пути.
Через
 неделю Фэн Юй купил все компании, которые хотел. Хотя он потратил 
много, он чувствовал, что его деньги были потрачены хорошо!
Фэн Юй
 решил начать революцию ПК с Lenovo Group. Они снизят цены на настольные
 компьютеры на 20%, и производители ПК без достаточных средств окажутся в
 беде.
Если производители ПК продолжат выпускать компьютеры, они 
могут не заработать денег или даже понести убытки. Но если они прекратят
 производство, все их усилия за последние несколько лет окажутся 
напрасными.
Когда производители ПК окажутся перед дилеммой, Lenovo
 воспользуется возможностью и станет самым продаваемым производителем ПК
 в мире.
В прошлой жизни Фэн Юя, спустя много лет, Lenovo станет 
крупнейшим в мире производителем ПК по объему продаж. Но в этой жизни 
Фэн Юй сократит время. Пока ПК Lenovo будут иметь лучшие технические 
характеристики, их продажи будут расти. Его цель - сделать Lenovo 
производителем ПК номер один в течение восьми лет!
Конечно, чтобы 
достичь этой цели, Фэн Юй должен убедиться, что все его компании по 
производству оборудования обладают самыми передовыми технологиями в мире
 при наименьших затратах.
Следующим шагом Фенга Ю станет создание 
нескольких крупных производственных предприятий в Китае для выпуска этой
 аппаратной продукции. Это также принесет доход Китаю, а стоимость 
рабочей силы в Китае все еще ниже.
Есть и другие страны с более 
низкой стоимостью рабочей силы, такие как Бразилия, Индия и т.д., но 
безопасность там довольно плохая. Фэн Юй по-прежнему считает, что его 
страна - лучший вариант.
Конечно, Фэн Юй сохранит заводы в США. 
Когда производственные затраты снизятся до определенной степени, 
стоимость рабочей силы может оказаться ниже транспортных расходов. 
Именно по этой причине AIWA создала более дюжины заводов по всему миру, 
чтобы сэкономить на транспортных расходах. Кроме того, некоторые 
продукты будут повреждены во время транспортировки.
ПК стоят дороже, чем Walkman, и они более хрупкие. У Фэн Юй должны быть фабрики в Европе и США.
Помимо процессора, монитор является следующим по важности оборудованием ПК.
Фэн Юй планирует начать производство мониторов. В прошлом производство 
ЖК-мониторов Wind and Rain было поручено компании Philips. Это хорошо, 
если объем производства небольшой, но если Фэн Юй собирается производить
 большие объемы, дешевле будет создать завод самому.
Но в этот момент Фэн Юй столкнулся с проблемой.
Advanced Micro Devices, Inc. (AMD)

    
  





  


  

    
      Технологии Wind and Rain Electronics и Philips для ЖК-дисплеев 
являются одними из самых передовых в мире. Но все это время Wind and 
Rain Electronics не производили сами. Они лишь позволяли заводам Philips
 помогать им в производстве.
Фэн Юй планирует создать завод по 
производству ЖК-дисплеев. Когда его люди искали подходящий завод, чтобы 
занять его, с ним связался кто-то из высшего руководства.
Сычуаньская
 Changhong Group - компания, зарегистрированная на бирже, и лидер в 
Китае по производству телевизоров. Им принадлежало более 60% доли 
китайского рынка, а их 21-дюймовые телевизоры экспортировались в более 
чем десяток стран.
Но теперь компания Changhong столкнулась с 
проблемой. Они слишком зациклились на 21-дюймовых цветных телевизорах, 
так как это была самая продаваемая продукция, и продолжали наращивать 
производство, покупая все новые линии по производству 21-дюймовых 
цветных телевизоров.
Однако спрос на цветные телевизоры изменился.
 Семьи больше не заинтересованы в 21-дюймовых цветных телевизорах. 
Большинство семей предпочитают более крупные телевизоры, такие как 
29-дюймовые, 34-дюймовые и т.д. Все 21-дюймовые цветные телевизоры 
Changhong устарели!
Эта проблема привела к резкому падению цен на 
акции Changhong. Цены на их акции достигли дна, и те небольшие заводы, 
которые производят 19-дюймовые, 17-дюймовые цветные телевизоры, сразу же
 переходят на производство мониторов для ПК, а 17-дюймовые мониторы - 
это мейнстрим.
Продукция Changhong не продается, и они столкнулись с трудностями при переходе на другую продукцию. Им срочно нужно решение.
Высшее
 руководство очень обеспокоено этими "лидерами рынка" - государственными
 предприятиями. Кроме того, Changhong котируется на китайской фондовой 
бирже. Кто-то из Changhong предложил высшему руководству разрешить Wind 
and Rain electronics или Wind and Rain Home Appliances войти в 
совместное предприятие. Обе компании могут обменяться акциями или даже 
объединиться.
Когда Цзян Ваньмэн рассказал об этом Фэн Юю, Фэн Юй сразу нахмурился.
Если бы это было два года назад, Фэн Юй был бы счастлив вступить в совместное предприятие с Changhong.
В то время рабочие, производственные линии и технические навыки 
компании Changhong были на высшем уровне. Финансы компании также 
находятся в хорошем состоянии, и центральное правительство оказывает им 
поддержку.
Но сейчас компания Changhong достигла дна, и в этом 
году ей грозят большие убытки. Фэн Юй не хочет позволить Wind and Rain 
Electronics или Wind and Rain Home Appliances вступить в какое-либо 
предприятие с Changhong. Тем не менее, он может рассмотреть возможность 
обмена некоторыми акциями с ними.
Эту компанию можно 
перепрофилировать на производство ЖК-телевизоров и дисплеев, но Чжун 
Цинсянь вернулся с плохими новостями. Другая сторона слишком жадная.
Председатель
 Changhong не выдвигал никаких необоснованных требований. Он лишь хочет 
сотрудничать с Wind and Rain Home Appliances, получать помощь с их 
технологиями и каналами продаж. Changhong уверен, что с помощью Wind and
 Rain Home Appliances они смогут превратить свои убытки в прибыль. Если 
Changhong сможет получить сумму денег на модификацию своей 
производственной линии, они смогут начать производство 29- или 
34-дюймовых телевизоров. Они даже могут начать производство 17-дюймовых 
мониторов.
Changhong просит об обмене акциями и сотрудничестве на 
равноправной основе. Но государственные руководители из высшего звена 
так не считают. Фэн Юй внезапно стал главным магнатом Азии, и его рост 
слишком быстр.
Руководители считают, что Tai Hua Holdings должна 
принадлежать правительству. Как может социалистическая страна иметь 
такого капиталиста, как Фэн Юй?! Хотя "Великий человек" позволил 
некоторым людям стать богатыми, никто не должен стать таким богатым, как
 Фэн Юй! Фэн Юй богаче, чем некоторые маленькие страны!
Кроме 
того, Фэн Юй припарковал большую часть своих активов в зарубежной 
компании Wind and Rain Holdings. Он выкачивает деньги из страны. Если 
Фэн Юй решит мигрировать в будущем, это будет серьезный отток капитала!
Даже
 если правительство не может контролировать Tai Hua Holding, 
правительство должно получить долю в нем! Мы можем предложить им 
некоторые рекомендации, а также послать несколько наших людей для 
управления ими.
Но лидеры боятся, что Фэн Юй будет мстить, если 
они просто вложат деньги в Tai Hua Holdings. Никто из них не хочет нести
 такую ответственность.
Некоторые из лидеров предложили, что если 
они не могут тронуть Tai Hua Holdings, то они могут начать с покупки 
долей в дочерних компаниях Tai Hua Holdings.
Если это удастся, они
 смогут медленно поглотить Tai Hua Holdings изнутри, а в будущем даже 
получить полный контроль над Tai Hua Holdings. Если все пойдет по плану,
 они даже смогут контролировать холдинг "Ветер и дождь"!
Итак, 
этот лидер из высшего руководства сказал, что масштабы Wind and Rain 
Home Appliances слишком малы, и Wind and Rain Electronics должна быть 
включена в это слияние. Да. Wind and Rain Electronics и Wind and Rain 
Home Appliances должны быть объединены в Changhong, и Changhong будет 
владеть 60% акций этой новой компании. Wind and Rain Electronics и Wind 
and Rain Home appliances будут совместно владеть 40% акций.
Чжун 
Цинсянь и Цзян Ваньмэн немедленно отвергают это предложение. Вы что, 
шутите? Даже если мы объединимся, мы должны быть теми, кто имеет большую
 долю. Активы наших компаний, может быть, и невелики, но это потому, что
 мы не котируемся на бирже.
Более того, разве нам не хватает 
денег? Наша материнская компания может просто влить средства, чтобы 
увеличить стоимость наших компаний, и если вы все хотите сотрудничать, 
нет проблем. Но мы должны контролировать ситуацию!
......
"Старый Чжун, Старый Цзян, Старый Гуань, просила ли нас другая сторона дать им ответ в ближайшее время?"
Чжун
 Цинсянь покачал головой. "Они не только хотят, чтобы мы дали им 
положительный ответ как можно скорее, но они также намекнули, что если 
мы отклоним это предложение, то Wind and Rain Electronics и Wind and 
Rain Home Appliances также окажутся в беде".
Если бы Aiwa 
Electronics и Aiwa Home Appliances не владели акциями японской AIWA, эти
 правительственные лидеры также захотели бы включить их.
Руководители
 правительства знали, что гонконгский бизнесмен владеет акциями Wind and
 Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances, но их это не 
беспокоит.
Гонконг уже вернулся в состав Китая, и гонконгцы больше не имеют никакого особого статуса.
Если
 в слиянии участвует только Wind and Rain Home Appliances, Changhong 
должен стать основным акционером, исходя из их рыночной стоимости. Но 
Фэн Юй не согласится.
Теперь другая сторона хочет включить Wind 
and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances в это слияние и 
даже угрожает им. Это вывело Фэн Юя из себя. Вы все думаете, что я 
покладистый?
Если Wind and Rain Electronics будет включена, это 
больше не будет проблемой бренда Wind and Rain. Она будет включать в 
себя технологии VCD, DVD, оптический привод, мобильный телефон, 
ЖК-дисплей, телекоммуникации, умный дом и т.д., а также международные 
патенты. Только одни патенты стоят не менее 500 миллионов долларов США!
Changhong
 сейчас стоит не так уж много, и как эти правительственные чиновники 
оценили эту компанию? Как они могут требовать 60% акций компании?
Прислать
 своих управленческих талантов, чтобы помочь нам с управлением? Они 
просто собираются прислать своих правительственных чиновников. Возможно,
 именно эти чиновники и стали причиной нынешней ситуации в Чанхуне.
"Кто тот руководитель, который выдвинул эти требования? Из какого он департамента?"
"Это
 руководитель из Государственного управления промышленности и торговли, 
он не из Changhong Group. В прошлом у нас не было с ним никаких 
контактов. Мы также являемся одним из ключевых предприятий провинции. 
Тем не менее, когда мы искали руководителей в правительстве провинции, 
они избегали нас. Они должны были получить инструкции от высшего 
руководства!" сердито ответил Цзян Ваньмэн.
Все верно. Их компании
 заработали деньги, но они также внесли значительный вклад в развитие 
провинции. Если бы они вложили свои деньги в другое место, или даже за 
границу, провинция и государство не получили бы от них никаких налогов!
Они
 могут преобразовать свои компании в зарубежные и вернуться в Китай для 
инвестирования. Это будет выгоднее, так как большинство китайцев 
по-прежнему считают, что зарубежная продукция лучше.
Может быть, 
правительство считает, что Фэн Юй зарабатывает слишком много денег, и 
хочет его тронуть? Это невозможно, поскольку государству выгоднее 
поддерживать его.
Фэн Юй решает выяснить, что происходит с высшими чиновниками.
Примечания
 переводчика: Под "великим человеком" подразумевается Дэн Сяопин, 
который говорил о том, что сначала нужно позволить небольшой части 
населения стать богатыми, а эти люди помогут разбогатеть остальным.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй позвонил директору Фангу, и директор Фанг впервые услышал об этом. Он только сказал Фэн Юю: "Я знаю".
Хотя директор Фан не дал никаких обещаний, Фэн Юй знал, что ему не нужно беспокоиться об этой проблеме.
Китай
 также хочет показать миру успех своих экономических реформ. Они хотят 
рассказать миру, что в Китае тоже есть супермагнат, и использовать это 
для привлечения инвесторов и улучшения китайской экономики.
В 
настоящее время Фэн Юй является знаменитостью в Китае и живым примером 
успеха китайской экономики. Если Фэн Юй падет, это сильно повлияет на 
план Китая по привлечению инвесторов.
Ваше правительство может 
обманывать деньги своих соотечественников, не говоря уже о нас. Кто 
осмелится делать какие-либо инвестиции в Китай?!
Положив трубку, 
Фэн Юй почувствовал облегчение. Поскольку этот приказ исходит не от 
высшего руководства правительства, он должен исходить от кого-то более 
низкого уровня.
Кто-то говорил, что, как только ты разбогатеешь, 
появятся всевозможные демоны и монстры, чтобы потребовать долю от твоих 
доходов. Фэн Юй не верил в это раньше, но теперь он знал, что это 
правда.
"Не волнуйся. Кое-кто уладит это за нас".
"Менеджер Фэн, а как насчет нашего сотрудничества с Чанхун?" спросил Чжун Цинсянь.
"Мы
 должны продолжать вести с ними переговоры. Нам будет выгодно 
сотрудничать, но мы согласимся только на обмен акциями, а не на слияние.
 У них много опытных работников, разработчиков технологий, и они 
занимают первое место в Китае по производству телевизоров. Вы можете 
сказать им, что я могу помочь им распродать все их 21-дюймовые цветные 
телевизоры в рамках переговоров".
"Менеджер Фэн, это большая 
сумма!" Компания Changhong's производила большое количество 21-дюймовых 
телевизоров, когда им принадлежала большая часть доли рынка. Но 
21-дюймовые телевизоры внезапно потеряли свою популярность, и у них на 
складах остались запасы товара.
"Все в порядке. Это можно продать.
 Хотя прибыли не будет, но и убытков тоже не будет. По крайней мере, они
 смогут возместить свои затраты".
Как Changhong очистил эту партию
 21-дюймовых цветных телевизоров в прошлой жизни Фэн Юя? Они 
экспортировали и подарили их. В этой жизни Фэн Юй будет использовать тот
 же метод, и он сможет добиться лучших результатов.
Фэн Юй будет 
экспортировать эти телевизоры в Восточную Европу. В прошлой жизни Фэн Юя
 многие российские семьи в 2005 году все еще пользовались черно-белыми 
телевизорами.
В России большинство товаров на рынке - из Китая, 
Японии и Европы, а Китай продавал 21-дюймовые цветные телевизоры по 
низким ценам.
В этой жизни ситуация остается прежней. Производство
 телевизоров в России пришло в упадок, и Фэн Юй считает, что сможет 
распродать все 21-дюймовые телевизоры, если будет продавать их по 
себестоимости.
Кроме того, Фэн Юй может купить часть телевизоров 
за пожертвования. Это послужит рекламой для его компании и поможет 
бедным. В то же время это повысит его репутацию.
......
Фэн 
Юй и его люди не заставили себя долго ждать, и тот лидер позвонил, чтобы
 спросить Чжун Цинсяня, когда можно будет начать слияние.
Если 
этот лидер позволит Changhong приобрести Wind and Rain Electronics и 
Wind and Rain Home Appliances, это будет большой кредит, и он сможет 
использовать его для повышения.
Лидер даже планирует перевести эту
 новую компанию под свой отдел, а себя назначить директором и 
генеральным директором. Это будет лучшая позиция по сравнению с его 
должностью члена комитета в своем отделе.
Лидер будет главой этой компании, и он сможет продолжать получать повышение в своем министерстве.
"Мы
 рассмотрели ваше предложение и продолжим обсуждать с Чанхуном наше 
сотрудничество. Но наше сотрудничество не будет таким, как вы 
предложили". Чжун Цинсянь ответил.
"Чжун Цинсянь! Я не обсуждаю 
это с тобой! Я приказываю тебе!" Лидер в ярости. Ты всего лишь продавец 
прохладительных напитков, и ты думаешь, что можешь вести переговоры со 
мной после того, как стал председателем Tai Hua Holdings?!
Разве 
ты не понимаешь, что не должен противостоять правительственным 
чиновникам? Я могу уничтожить Lehaha Group в любое время, когда захочу!
"Приказ? Хорошо.
Я буду ждать ваших официальных распоряжений от правительства. Не забудьте скрепить приказ красной печатью".
Линия прервалась, и руководитель был ошеломлен. Чжун Цинсянь захлопнула трубку и не боится его.
Как посмел Чжун Цинсянь противостоять ему?
Лидер
 подумал некоторое время и пришел к выводу, что Фэн Юй, должно быть, 
вернулся. Он слышал, что у Фэн Юя есть влиятельные связи.
Лидер 
специально ждал, когда Фэн Юй окажется за границей, прежде чем 
обратиться к Чжун Цинсяню, и слышал, что Фэн Юй не вмешивается в 
деятельность компании.
Лидер думал, что сможет уладить этот вопрос
 до возвращения Фэн Юя. Но этот вопрос занял больше времени, чем он 
ожидал. Он даже намекнул Чжун Цинсяну, что может дать ему некоторые 
преимущества, если тот согласится, но Чжун Цинсян все равно отказался.
Теперь
 лидер не может отступить. Если он не разберется с Чжун Цинсянем, то его
 обещание, данное руководителям, превратится в шутку, а сам он станет 
посмешищем среди своих коллег. Его могут даже перевести в бесполезный 
отдел.
Из-за нынешнего положения руководителя, ему все равно, что 
думают местные власти и руководители. Кроме того, местные власти и 
руководители думали, что это решение принято высшим руководством, и не 
смели ничего оспаривать.
Лидер приказал своему секретарю. "Пойдите
 и издайте памятку для Tai Hua Holdings. Скажи им, чтобы они думали о 
большой картине и уважали коллективное решение лидеров. Они должны 
выполнить указания лидеров и начать слияние с Changhong".
После ухода секретаря лидеру позвонил его начальник и сказал, чтобы он шел в кабинет своего начальника.
Когда лидер вошел в кабинет, он заметил внутри человека. Это директор Фан! Почему директор Фанг здесь?
"Я
 слышал, что наш отдел занимается организацией слияния Changhong с Wind 
and Rain Electronics и Wind and Rain Home Appliances?" спросил глава 
департамента.
"Хм... это верно.
Это необходимо для 
проведения экономической реформы в отрасли, и, объединив наши ресурсы, 
мы сможем выйти из Азии и расшириться по всему миру."
Прежде чем глава департамента успел что-то сказать, директор Фанг спросил. "Это хорошая идея. Но согласилась ли другая сторона?"
"Они согласились".
"Правда?"
 Директор Фанг холодно улыбнулся. "Если они согласились, почему они 
будут предъявлять мне претензии? Вы знаете, что у Чанхуна все еще есть 
приказы от военных? Проблемы Чанхуна не могут быть решены так просто. 
Кроме того, эти компании находятся под юрисдикцией правительства 
провинции. Кто вы такой, чтобы вмешиваться? Компании Wind and Rain 
Electronics и Wind and Rain Home Appliances являются акционерами, и кто 
вы такой, чтобы посылать людей руководить ими? Знаете ли вы последствия 
лжи начальству?"
"Хмф! Кто сказал тебе сделать это? Почему вы не 
доложили мне об этом? Этим вы запятнали репутацию нашего отдела! К 
счастью, мы вовремя узнали об этом, и пока нет никаких негативных 
последствий". Начальник отдела выругался.
Начальник отдела не хотел позориться перед директором Фангом, и он сам будет наказывать своих людей.
Директор
 Фанг встал. "Лидер сказал. Если они не совершают преступлений и 
правильно ведут свой бизнес, мы должны оказать им поддержку и позволить 
этим людям помочь остальным людям процветать. Вы все не должны делать 
все, что хотите, за кредиты для повышения! Это все, что я могу сказать. 
Вы все сами разберетесь с этим беспорядком!"
Начальник отдела спросил после ухода директора Фанга. "Вы издавали какие-либо приказы от имени департамента?"
Через некоторое время начальник отдела гневно крикнул. "С этого момента вы отстранены от работы! Убирайтесь!"
Примечания переводчика: Название этой главы - 魑魅魍魉 (Chimimōryō), и оно относится к чудовищам гор и рек.

    
  





  


  

    
      Переговоры с Чанхун прошли гладко, без проблем со стороны лидера.
Wind
 and Rain Home Appliances обменяется акциями с Changhong. Wind and Rain 
Home Appliances будет использовать 35% своих акций и 50 миллионов 
долларов США для обмена на 49% акций Changhong. Первоначальный состав 
руководства останется неизменным, но каждая сторона направит в другую 
компанию двух сотрудников по финансам.
Обе стороны будут 
сотрудничать в разработке телевизоров, ЖК-дисплеев и т.д. Они также 
будут помогать друг другу в производстве инфракрасных датчиков, цифровых
 камер и т.д.
Для Фэн Юя было неожиданностью узнать, что Changhong
 уже несколько лет работает над технологиями цифровых камер. Эта 
технология может быть использована в мобильном телефоне Wind and Rain.
Кроме
 того, технологии инфракрасных датчиков, разработанные Wind and Rain 
Home Appliances, полезны в военном оборудовании. В прошлом Wind and Rain
 Home Appliances разработала эту технологию для своего робота-пылесоса.
Фэн
 Юй знал, что многие из его технологий подходят для использования 
военными и гражданскими лицами. Многие ТНК в Японии и Корее сотрудничают
 со своими военными в разработке сложного оборудования и оружия.
Хотя
 после распада Советского Союза гонка вооружений стала не такой 
интенсивной, как раньше, страны по-прежнему борются за обладание самым 
передовым оружием.
Если бы военные разрабатывали свое 
оборудование, стоимость была бы высокой, и им было бы трудно окупить 
затраты. В конце концов, военная продукция Китая не пользуется 
популярностью на международном рынке. Это также связано с 
технологической блокадой Китая со стороны западных стран.
Несколько
 лет назад многие военные заводы Китая были перепрофилированы в 
гражданские предприятия, так как китайское правительство не может 
содержать такое количество военных заводов.
После преобразования многие из этих обанкротившихся заводов объединились, а некоторые даже были проданы частным компаниям.
Эти военные фабрики, которые производили военную форму, были вынуждены перейти на производство униформы для фабрик.
Но некоторые государственные предприятия также начали сотрудничать с военными.
Заводы
 начали производить продукцию для гражданских лиц, чтобы финансировать 
производство и разработку военной продукции. Конечно, эти заводы будут 
запрашивать средства, когда их фонды иссякнут.
Changhong - 
компания с военным прошлым, и Фэн Юй не знает об этом. У Changhong даже 
есть исследовательский центр, где разрабатываются новые продукты для них
 и военных.
После того, как Фэн Юй узнал об этом, он почувствовал, что это возможность для него.
Если
 этот исследовательский центр сможет разработать новые технологии для 
военных, он сможет повысить военные стандарты Китая, а также 
использовать технологии для гражданской продукции.
Но после 
инцидента с Государственным управлением промышленности и торговли Фэн Юй
 понял, что слишком успешный человек станет мишенью для многих жадных 
чиновников.
В предыдущей жизни Фэн Юя большинство магнатов имели 
правительственную поддержку и титулы. Но в этой жизни Фэн Юй слишком 
молод и не имеет никаких связей с правительством.
Фэн Юй начал 
размышлять о том, стоит ли ему получить правительственный титул или 
поддержку в качестве талисмана. Но титул не может быть слишком высоким, 
так как ему будет запрещено выезжать за границу, а если титул будет 
слишком низким, то он не будет иметь большого значения.
Фэн Юй 
предпочитает получить титул представителя какого-нибудь 
правительственного агентства или члена комитета какого-нибудь 
правительственного департамента. Именно так поступали магнаты из его 
прошлой жизни.
Получив правительственный титул, Фэн Юй может 
помочь Китаю в достижении некоторых политических целей и одновременно 
заработать деньги.
Есть такая поговорка: "Богатство не сохранится после трех поколений".
Это
 не потому, что у семьи нет наследников, которые могли бы продолжить 
семейное дело. Это потому, что предыдущим поколениям трудно передать 
свои связи. Если вы близки к высшим правительственным чинам, вы можете 
наслаждаться своим богатством до конца жизни.
Но ваши потомки могут не иметь таких связей и не смогут пользоваться защитой высших чиновников.
Им будет слишком трудно продолжать семейный бизнес.
Другая причина - подъем и спад промышленности.
Если
 вы начали бизнес, и эта отрасль находится на подъеме, вы заработаете 
много денег. Но если ваши дети или внуки займутся бизнесом, а отрасль 
начнет падать, у них не будет возможности процветать.
Бизнес должен переключиться на другую отрасль, но большинство богатых семей терпят неудачу во время такого перехода.
Конечно,
 еще одна причина - смена власти на самом верху. Союзники бывшего лидера
 правительства будут расправляться с новым лидером, а их богатство 
конфисковано. Но это редко случается, если только вы не предали страну.
Большинство людей не настолько глупы, чтобы предать свою страну.
Почему
 многие американцы так высокомерны? Потому что США - самая сильная 
страна в мире. Всякий раз, когда что-то случается, американцы кричат: "Я
 - американец!".
Китай был сверхдержавой в древние времена, например, во времена династии Юэнь.
Однако
 развитие Китая в более поздние годы стоило ему нынешнего состояния. По 
мере того как поднимался новый Китай, повышался и статус Китая в мире. 
Но китайские вооруженные силы все еще слабы по сравнению со многими 
другими странами.
Китай утверждает, что у него самые сильные 
сухопутные войска в мире. Независимо от того, является ли это 
утверждение правдой, сухопутные войска в основном используются для 
обороны.
Сухопутные, морские и воздушные силы. Военно-морской флот
 Китая слаб, и из-за его слабости произошла трагедия, случившаяся в 
прошлом. После многих лет развития военно-воздушные силы Китая догоняют 
другие развитые страны, а авиационная промышленность стала мирового 
уровня. Это также заслуга Фэн Юя.
Китай все еще отстает от других 
развитых стран в производстве точных приборов. Примером может служить 
наконечник шариковой ручки. Китай не в состоянии производить наконечник и
 вынужден импортировать его из Японии и Германии.
В производстве оптических приборов Китай также отстает от многих стран. Это видно на примере производства фотоаппаратуры.
В прежней жизни Фэн Юй большинство цифровых камер на рынке были произведены в Японии, Южной Корее и западных странах.
Китайские
 цифровые камеры отечественных брендов производят на потребителей 
впечатление некачественных, с малым временем работы от аккумулятора и 
небольшим объемом памяти.
Фенг Ю знает, что в Китае действительно 
есть высококлассная продукция отечественного производства. Но 
используемые технологии не разрабатываются на местном уровне. Даже 
оптическое оборудование, используемое китайскими военными, закупается за
 границей!
Фэн Юй надеется, что в его нынешней жизни все 
изменится. Хотя технологии Changhong не самые передовые, все основы 
есть. Он верит, что с деньгами он сможет повысить стандарты этих 
технологий.
Когда Фэн Юй упомянул, что хочет исследовать 
оптические технологии, Чанхун сразу же согласился и предложил свою 
поддержку. Эта поддержка на самом деле от военных.
Но когда Фэн Юй
 прибыл в Чанхун и увидел отчеты об исследованиях исследовательского 
центра, он понял, что был слишком оптимистичен.

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, у вас появились новые идеи, и нам нужно вместе решить технический аспект?" Цзян Ваньмэн рассмеялся и спросил.
Когда
 у Фэн Юя появлялись новые идеи по поводу электронных продуктов, он 
собирал всех вместе. Компания, которая лучше всех знакома с технологией,
 которую задумал Фэн Юй, возглавит проект, а остальные окажут поддержку.
Когда все компании работают вместе, они могут быстрее разрабатывать новые технологии и готовить новых научных сотрудников.
Но
 в этот раз все по-другому. Японские компании AIWA и Aiwa Little Tyrant 
не участвуют в проекте. Вместо них приехал главный инженер компании 
Changhong.
Главный инженер Changhong раньше был очень гордым и 
высокомерным. В конце концов, Changhong - лидер китайского рынка в 
производстве телевизоров. Они до сих пор удерживают наибольшую долю 
рынка в Китае, в то время как другая компания производит телевизоры 
марки Wind and Rain.
Главный инженер считает, что 
супер-вентилятор, супер-видеомагнитофон и т.д. от Wind and Rain - это 
потому, что им повезло и они владеют патентами, иначе многие компании их
 обгонят.
Но после того, как главный инженер посетил умный 
демонстрационный зал и исследовательский центр Wind and Rain 
Electronics, он был смирен. Демонстрационный зал Wind and Rain 
Electronics слишком чудесен. Он никогда не видел такого 
высокотехнологичного дома и почувствовал, что попал в будущее.
Довели
 ли Wind and Rain Electronics до совершенства эти технологии? Несмотря 
на то, что многие технологии, используемые в демонстрационном доме, все 
еще находятся на экспериментальной стадии, это все равно удивительно. 
Кроме того, Wind and Rain Electronics владеет множеством патентов, и 
многие из них являются самыми передовыми технологиями в мире!
"Главный
 инженер Ян, Чангхонг владеет некоторыми технологиями, связанными с 
оптикой, и использовал их в некоторых электронных продуктах. Сколько раз
 у вас оптический зум, и какой максимальный пиксель могут захватить ваши
 камеры?"
"Мы можем производить цифровые камеры с 300 тыс. пикселей и двукратным оптическим зумом!
" Главный инженер Ян ответил гордо, но когда он вспомнил о достижениях людей на этом собрании, он уменьшил громкость.
После того, как главный инженер Ян ответил Фэн Юю, он увидел, что Фэн Юй нахмурился и не выглядит счастливым.
"Главный инженер Ян, я говорю о результатах работы вашего исследовательского центра".
"Я имею в виду нашу новейшую технологию из нашего исследовательского центра".
Фэн
 Юй: "......" Технологии их исследовательского центра могут достичь 
такого уровня? Похоже, он был слишком оптимистичен в отношении 
технологий Чанхун.
Если эта технология будет использована в мобильном телефоне Wind and Rain, телефон будет гигантским.
Сейчас
 в моде маленькие и тонкие мобильные телефоны. Это будет шутка, если 
Wind and Rain представит телефон, напоминающий кирпич!
Главный 
инженер Ян увидел, что Фэн Юй недоволен, и тут же сказал. "У нас все еще
 есть технология цифровой фокусировки, которая может увеличить фокус в 
три раза!"
Цифровой фокус?! Хаха... это глупая технология, которая может увеличить только часть изображения за счет пикселей.
Эта
 технология будет полезна в будущем, когда камеры достигнут нескольких 
миллионов пикселей. Но сейчас на снимках всего 300 тысяч пикселей, и они
 будут размытыми".
"Как долго вы все работаете над этими технологиями?".
"Пять лет".
Фэн
 Юй чуть не поперхнулся. Вы все работали над этим пять лет, и вот 
результат? Даже если вы все начали с нуля, прогресс не должен быть таким
 медленным. Должно быть, высшее руководство не хочет вкладывать деньги в
 эти исследования.
"А что насчет вас всех? Кто-нибудь из вас 
уверен, что сможет преуспеть в разработке технологий цифровых камер?" 
Фэн Юй посмотрел на остальных.
Все, особенно главный инженер Янг, молчали.
"Что, если я скажу, что мы не пожалеем средств на разработку этой технологии?" Фэн Юй продолжил.
"Менеджер
 Фэн, даже если так, это все равно будет невозможно. Зарубежные 
технологии цифровых камер более продвинуты, и в них задействовано 
множество запатентованных технологий.
Даже когда мы потратим 
деньги на разработку этой технологии, мы не сможем ее использовать из-за
 патентов". напомнил Цзян Ваньмэн.
Цзян Ваньмэн купил цифровую 
камеру некоторое время назад, и он думал о том, чтобы позволить Wind and
 Rain Electronics исследовать используемые технологии. Но позже он 
понял, что компоненты слишком сложны, поскольку они включают оптические 
технологии, механические, инженерные, передачу данных, хранение и т.д.
У
 Wind and Rain Electronics действительно есть технологии, связанные с 
информацией об изображениях. Они исследовали эту технологию, когда 
разрабатывали VCD и DVD плееры. Тем не менее, у них нет опыта работы с 
оптическими технологиями.
Им будет крайне сложно осваивать новую область, имея на своем пути множество запатентованных технологий.
Фэн
 Юй обеспокоен, так как он не думал об этой проблеме, поднятой Цзян 
Ваньмэном. Это та же ситуация, с которой столкнулись другие компании в 
отношении технологий VCD и DVD. Дело уже не в сложности технологии, а в 
патентах. Другие компании не могут производить свои собственные VCD- и 
DVD-плееры, потому что патенты принадлежат Wind и Rain.
Многие компании в Японии, Корее, США и Европе производят цифровые камеры. Почти все связанные с ними технологии запатентованы.
Даже
 если Фэн Юй готов потратить деньги на разработку этой технологии, ее 
нельзя использовать в своих продуктах, это нарушит патент. Ему придется 
выплачивать убытки другим компаниям, и репутация его бренда пострадает.
"Менеджер
 Фэн, как насчет того, чтобы купить соответствующие технологии у тех 
производителей цифровых камер?" предложил главный инженер Ян.
Купить
 технологии? Фэн Юй просветлел, когда вдруг вспомнил одну компанию. Эта 
компания разработала первую в мире цифровую камеру. В 1991 году эта 
компания разработала 1,3-мегапиксельную камеру, и они стали пионерами в 
индустрии цифровых камер.
Но эта компания является мировым лидером
 в производстве традиционных пленочных фотоаппаратов, и она не 
ориентирована на рынок цифровых фотоаппаратов. Они начали фокусироваться
 на цифровых камерах только после того, как пленочные камеры устарели. 
Но было уже слишком поздно, так как они отстают от других компаний, 
производящих цифровые камеры. В прошлой жизни Фэн Юя эта компания 
закончила банкротством.
Фэн Юй не знает, насколько хороша 
технология цифровых камер этой компании, но она должна быть одной из 
самых передовых в мире. Единственная проблема заключается в том, что 
годовая прибыль этой компании составляет почти 1 миллиард долларов США, и
 она также является мировым лидером в индустрии фотоаппаратов. Они будут
 требовать астрономическую сумму за свои патенты и технологии!
Может
 быть, мы можем поговорить с этой компанией и узнать, готовы ли они 
передать нам свои патенты? Это будет намного дешевле, но наши будущие 
разработки будут зависеть от этой компании, и они могут контролировать 
нас".
Фэн Юй немного подумал и решил, что сначала нужно послать 
кого-нибудь связаться с этой компанией. Если запатентованные технологии 
не будут стоить дорого, он купит их. В конце концов, основное 
направление этой компании - не цифровые камеры, и, возможно, они готовы 
продать.
"Хорошо. Я свяжусь с зарубежной компанией и узнаю, можем 
ли мы купить их запатентованные технологии. Наша следующая цель - 
объединить технологии цифровых камер с мобильными телефонами. Мы 
выпустим мобильный телефон с функцией камеры!".

    
  





  


  

    
      Произвести мобильный телефон с функцией камеры?!
Все в шоке. Это абсурд!
Китайские
 технологии цифровых камер сильно отстают от других стран, а их 
технологии мобильных телефонов только-только достигли мировых 
стандартов. Эти технологии даже не самые передовые в мире. Неужели 
Manager Feng пытается найти другой способ выделиться среди своих 
конкурентов?
В прошлом году мобильные телефоны серии 'Palm 
Treasure', которые они представили, были популярны в Китае и за рубежом.
 Разве мы не должны сосредоточиться на выпуске 256-цветного ЖК-телефона?
В
 прошлой жизни Фэн Юй почти все мобильные телефоны используют 24-битную 
глубину цвета. Экраны кристально чистые и имеют яркие цвета. Но сейчас 
телефоны все еще застряли в эпохе ограниченных цветов.
Экраны 
телефонов либо серые, либо синие, либо зеленые, либо оранжевые. Это 
четыре основных цвета, а одна зарубежная компания разработала фиолетовый
 экран. Но фиолетовый экран не такой яркий, как серые экраны. Фэн Юй 
задается вопросом, не уволили ли инженера, который потратил деньги на 
разработку этого экрана, из его компании.
Теперь Wind and Rain 
Electronics и Philips успешно разработали 256-цветный ЖК-дисплей в своих
 лабораториях и были уверены в его массовом производстве.
Все 
считали, что для этого года достаточно представить мобильный телефон с 
цветным дисплеем. Но Фэн Юй хочет, чтобы они разработали телефон с 
функциями камеры. Это означает, что телефон должен быть оснащен 
объективом камеры.
У них нет технологий цифровых камер, если 
только они не используют технологию Changhong. Но могут ли фотографии, 
сделанные с помощью их технологии, быть четкими?
"Менеджер Фэн, вы
 хотите сказать, что наши телефоны с цветным дисплеем должны быть 
оснащены функциями камеры?" в шоке спросил Сюй Лихуа.
"Если бы не 
цифровые камеры, технологии цветных дисплеев не развивались бы так 
быстро. Поскольку мы представляем телефоны с цветными дисплеями, они 
должны иметь функции камеры. В противном случае, какой смысл в цветном 
дисплее? Нужны ли вам цвета, чтобы звонить по телефону или читать 
тексты?
Или вы хотите сказать, что "Змейка" и "Тетрис" веселее с большим количеством цветов?" спросил Фэн Юй.
ЖК-дисплей
 мобильного телефона был разработан для телефонов с камерой, а затем для
 MMS, фотографий, коротких видео и т.д. В противном случае, одноцветный 
дисплей достаточно хорош для совершения звонков и чтения текста. 
Классический телефон Nokia 1110 имеет только функцию фонарика и 20 
полифонических мелодий звонка. Тем не менее, он стал самым продаваемым 
телефоном того времени!
Это также модель, которая популяризировала
 мобильный телефон. Продажная цена Nokia 1110 составляет около 30-40 
долларов США, и большинство людей могут себе его позволить.
"Но 
если мы добавляем в мобильный телефон функции камеры, операционное 
программное обеспечение телефона должно быть перепрограммировано, должны
 быть добавлены фотогалерея, хранение, передача данных. Мы должны 
увеличить ядро телефона, и стоимость возрастет. Цветной экран, объектив 
камеры и т.д. также увеличат стоимость нашей продукции. Эти затраты 
будут переложены на плечи потребителей путем увеличения розничной цены, 
верно?"
"Но если мы увеличим розничную цену, это повлияет на 
продажи нашего продукта. Мы все еще не можем конкурировать с Motorola и 
Nokia. Тем не менее, мы находимся на одном уровне с Sony, Ericsson, 
Panasonic, Samsung и т.д. Мы также должны обратить внимание на 
долговечность этого телефона из-за его цены, и корпус должен быть 
заменен на более прочный материал".
"Требования к батарее также 
возрастут из-за функции камеры. Фотографирование требует много энергии, 
не говоря уже о просмотре фотографий в альбоме телефона."
"Менеджер
 Фэн, стоимость производства этого телефона увеличится в несколько раз! 
Неужели мобильный телефон вернется в эпоху, когда он стоил более 10 000 
юаней?" Сюй Лихуа начинает волноваться, так как он чувствует, что Фэн Юй
 сильно рискует.
Идея объединить цифровую камеру и мобильный 
телефон просто потрясающая, и Сюй Лихуа с ней согласен. Тем не менее, не
 стоит пытаться сделать все сразу.
"Вам не нужно беспокоиться об 
аккумуляторе. Tai Hua Battery может производить батареи для мобильных 
телефонов с большей емкостью.
У них есть аккумуляторы емкостью 
800 мАч и 1000 мАч, а батареи мобильных телефонов будут иметь форму 
небольшого прямоугольника. Он не будет крепиться к задней крышке 
телефона. Что касается материала корпуса телефона, мы можем по-прежнему 
использовать пластиковые крышки и просто усилить защиту экрана и 
объектива камеры."
"Операционная система нашего мобильного 
телефона с самого начала двигалась в этом направлении, нагрузка на 
основной процессор увеличится, но увеличение должно быть минимальным. По
 моим оценкам, стоимость увеличится максимум на 200 долларов США. Не 
забывайте, что я вам всем говорил. Технологии мобильных телефонов будут 
устаревать каждые шесть месяцев. Если мы не начнем готовиться сейчас, то
 навсегда отстанем от Nokia и Motorola. Когда мы сможем превзойти их?"
Как
 Nokia обогнала Motorola? Постоянно представляя новые телефоны и 
увеличивая их долговечность. Однако в будущем Nokia потерпела неудачу, 
потому что они слишком сосредоточились на долговечности своих телефонов.
 Только после неудачи они поняли, что технологический прогресс является 
наиболее важным фактором.
В настоящее время цены на мобильные 
телефоны начали снижаться. Хотя снижение происходит постепенно, 
большинство телефонов стоят около 4 000 юаней. Это связано с увеличением
 числа фабрик по производству мобильных телефонов и снижением 
производственных затрат.
"Я поставлю перед вами цель разработать 
этот телефон. Себестоимость производства должна быть в пределах 500 
долларов США, а розничная цена - от 600 до 700 долларов США. Мы начнем 
революцию мобильных телефонов и станем лидером отрасли. Не беспокойтесь о
 долговечности. Сколько людей будут небрежно обращаться с телефоном 
стоимостью 600-700 долларов? Те люди, которые не против уронить телефон 
за 600-700 долларов, не против потратить еще 600-700 долларов, чтобы 
купить новый!".
А? Сюй Лихуа, Цзян Ваньмэн и остальные посмотрели друг на друга, так как почувствовали, что слова Фэн Юя были правдой.
То
 же самое касается и фотоаппаратов, которые они купили. Дорогие и 
хрупкие. Иногда, даже если камеру уронить на кровать, она может быть 
повреждена.
Поэтому люди, купившие дорогие фотоаппараты, будут особенно тщательно следить за тем, чтобы избежать повреждений.
"Цены
 на мобильные телефоны падают, и телефон, который мы представляем, будет
 продуктом высокого класса. Мы будем нацелены на элитный сегмент рынка, и
 дороговизна будет нашим преимуществом! Вы все должны понимать, о чем 
думают эти богатые люди. Когда мобильные телефоны только появились и 
выглядят как кирпич, богатые бизнесмены все равно купят его, чтобы 
похвастаться своим богатством. Если ваш телефон умеет фотографировать, 
вы также можете достать его, чтобы похвастаться".
Похвастаться. Не
 только в Китае, многие люди в других странах любят выставлять свое 
богатство напоказ. На самом деле, многие люди в прошлой жизни Фэн Юя 
покупали телефоны Apple не из-за их функций. А потому что они считают 
его символом своего статуса!
"Тогда, мы все еще собираемся разрабатывать более дешевые телефоны?" Сюй Лихуа задумался на некоторое время и спросил.
"Да.
 Мы будем ориентироваться на оба рынка. Один - рынок высокого класса, и 
мы будем выпускать дорогие телефоны с большим количеством функций. 
Другой - дешевые, простые и прочные телефоны! Вы все должны найти 
способы снизить стоимость производства и улучшить функции нашего 
телефона. Если мы будем лучше других компаний в этих двух аспектах, то в
 будущем мы станем производителем мобильных телефонов номер один в 
мире!".

    
  





  


  

    
      Фэн Юй попросил Камеду Масао посетить эту компанию, чтобы купить их технологии для цифровых камер. О, эта компания - Kodak!
Камеда Масао пообещал Фэн Юю, что купит технологии по самой низкой цене как можно скорее.
Фэн
 Юй попросил Камеду Масао, а не Ральфа, потому что Камеда Масао - 
японец, и он будет представлять японскую компанию для покупки 
технологий. Японские технологии цифровых камер являются самыми 
передовыми в мире, и Камеда Масао может использовать этот предлог, чтобы
 торговаться и не вызвать подозрений у Kodak.
Компания Kodak не 
уделяла особого внимания цифровой камере, так как боялась, что рост 
цифровых камер повлияет на ее основной бизнес - производство пленки. 
Именно поэтому компания Kodak подавляла развитие индустрии цифровых 
камер.
Хотя технологии обработки цифровых изображений компании 
Kodak являются одними из самых передовых в мире, их прибыль, связанная с
 цифровой обработкой изображений, составляет лишь немногим более 15%. Их
 инвестиции в технологии цифровой обработки изображений и традиционные 
пленочные технологии практически одинаковы!
Многие акционеры 
недовольны генеральным директором Kodak и считают, что его решение о 
разработке цифровых фотоаппаратов привело к снижению прибыли компании. 
Если компания сосредоточится на традиционных пленочных компаниях, ее 
прибыль увеличится еще на 30%!
Акционеры Kodak приветствовали 
визит Камеды Масао, и многие акционеры считают, что компании следует 
продать все свои патенты и предприятия, связанные с цифровой обработкой 
изображений, поскольку продажа только патентов позволит людям думать, 
что Kodak испытывает проблемы с денежными потоками.
Но некоторые 
акционеры посчитали, что достаточно продать патентные технологии. В 
конце концов, их разработчики могут продолжать разрабатывать новые 
технологии для продажи или авторизации. Это станет еще одним источником 
дохода для компании.
После продажи этих технологий Kodak будет 
зарабатывать деньги на своих цифровых операциях. Поскольку это 
подразделение может приносить деньги, следует продолжать работать в этом
 направлении.
Если компания сможет разработать более совершенные технологии, то их компания не проиграет своим конкурентам.
Несколько
 акционеров выступают против продажи своих технологий и патентов. 
Компания вложила много ресурсов и только что определила свою стратегию, 
чтобы сосредоточиться на технологиях как цифровых, так и традиционных 
камер. Им нужно не менее трех лет, чтобы увидеть результат.
За 
последние несколько лет технология цифровых камер быстро 
совершенствовалась. Еще через несколько лет цифровые камеры будут 
достаточно хороши, чтобы бросить вызов традиционным камерам.
Но все акционеры считают, что цифровые камеры не заменят традиционные пленочные камеры в ближайшее время!
Камеда
 Масао спросил Фенга Ю, если Kodak продает свои цифровые фотокамеры, 
должен ли он согласиться на это? Стоимость приобретения цифрового 
изображения Kodak будет выше, чем покупка их патентов.
Kodak 
владеет наибольшим количеством патентов на технологии цифровых камер. 
Это компания с более чем 100-летней историей, и ее бренд стоит 
астрономических денег.
Без бренда Kodak стоимость бизнеса цифровых
 камер будет ниже. Проще говоря. Если на фотоаппарате напечатан логотип 
Kodak, он будет стоить как минимум на 200 долларов США больше, чем тот 
же фотоаппарат с неизвестным брендом! Бренд Kodak может повысить 
стоимость фотоаппарата.
Это также является причиной того, что 
цифровые камеры Kodak плохо продаются. Samsung, Sony, Nikon также 
являются крупными брендами, но они продают свою продукцию по более 
низким ценам.
Кроме того, другие компании продвигают свои цифровые
 камеры, и только Kodak все еще продвигает свои традиционные камеры. Это
 связано с тем, что у них есть магазины по обработке пленки по всему 
миру, и это основной источник дохода компании.
Продажи пленки Kodak также занимают первое место в мире.
Фэн
 Юй задумался на некоторое время. Приобрести бизнес Kodak по обработке 
цифровых изображений - неплохая идея, но все будет зависеть от цены. 
Если цена будет низкой, он приобретет его для разработки собственных 
камер. По крайней мере, он не понесет никаких потерь на китайском рынке.
Если цена будет высокой, то забудьте об этом.
Не стоит конкурировать с зарубежными брендами, поскольку цифровая 
камера прослужит всего около десяти лет. Через десять лет смартфон 
станет трендом, и появятся всевозможные приложения для фотографии, 
которые будут более интересными, чем цифровые камеры.
Только 
профессиональные и увлеченные фотографы будут продолжать пользоваться 
цифровыми камерами. Но сколько может быть профессиональных и увлеченных 
фотографов?
Если цифровые фотоаппараты могут быть переработаны в 
цифровые видеокамеры, перспективы будут лучше. Но технологии цифровых 
видеокамер отличаются от технологий цифровых фотоаппаратов, а у Kodak их
 нет.
Традиционные видеокамеры устареют через 6-7 лет, а фильмы 
будут сниматься с помощью цифровых видеокамер. Цифровые видеокамеры 
легче, имеют большую емкость, их можно редактировать с помощью 
программного обеспечения, и это намного дешевле, чем использование 
пленки.
Цифровое видео требует лишь немного места для хранения, и 
это может сэкономить много производственных затрат. Небольшие 
видеокамеры станут очень популярными среди людей, которые будут 
записывать свои собственные видео для отдыха.
Тенденция развития 
цифровых камер также связана с развитием персональных компьютеров. 
Многие люди любят фотографировать, но не хотят тратить деньги на проявку
 пленки.
Но с цифровыми фотографиями люди могут удалять те снимки, которые им не нравятся, и печатать только несколько лучших фотографий.
Но когда Камеда Масао рассказал Фэн Юю о цене, которую запросила компания Kodak, Фэн Юй был ошеломлен.
"Что вы сказали?! Они просят 4,6 миллиарда долларов США за свой бизнес цифровых камер?!"
Эта сумма превышала бюджет Фэн Юя более чем в десять раз!
Бюджет
 Фэн Юя составляет 500 миллионов долларов США на передовые технологии и 
патенты в области цифровых изображений и камер. Если возможно, он купит 
только те технологии и патенты, которые ему нужны.
"Босс, их 
технологии очень передовые и владеют многими эксклюзивными патентами. Я 
уверен, что мы сможем выкупить их бизнес по обработке цифровых 
изображений в пределах 4 миллиардов долларов США".
Камеда Масао 
знал, что Фэн Юй может позволить себе 4 миллиарда долларов США, и Фэн Юй
 был готов потратить их на те отрасли, на которые он нацелился.
"Нет!
Это слишком дорого! Достаточно выбрать несколько технологий 
визуализации и электроники. Что касается остальных технологий, мы можем 
просто купить разрешение или разработать сами".
Фэн Юй хочет 
только интегрировать цифровые камеры в свой мобильный телефон. 4 
миллиарда долларов США - это огромные инвестиции, и Фэн Юй все еще нужны
 средства для приобретения акций AMD.
Камеда Масао понял, что 
неправильно понял Фэн Юя, и быстро сказал. "Босс, не волнуйтесь. Если мы
 купим только несколько технологий и патентов, или получим разрешение, 
это не будет стоить даже 500 миллионов долларов США. Я даже могу 
заставить их подписать соглашение о том, что мы будем иметь приоритет на
 покупку любых новых технологий, которые они разработают в будущем".
"Хорошо.
 Просто идите и ведите с ними переговоры, основываясь на том, что вы 
сказали. Постарайся сделать все возможное, чтобы снизить цены".
Положив трубку, Фэн Юй покачал головой. Даже будучи супермагнатом, он все еще не имеет достаточно средств для трат!

    
  





  


  

    
      "Эх, почему вы все бежите в этом направлении?" Очкастый студент остановил кого-то, пробегающего мимо него.
"Хватит
 меня тянуть. Там в интернет-кафе проходит акция по публичному 
бета-тестированию игры. Они дают нам поиграть в игру бесплатно, а тому, 
кто обнаружит в игре какие-либо ошибки, компания-производитель игры даст
 до 100 000 долларов США в качестве вознаграждения!".
Очкастый 
студент хотел пойти в библиотеку, чтобы подготовиться к экзаменам. Но 
после того, как он услышал слова этого студента, он передумал.
Черт!
 Пересмотр может подождать, и даже если я провалюсь, я смогу пересдать 
экзамены. Как я могу упустить возможность бесплатно поиграть в игры в 
интернет-кафе?
Кроме того, если я обнаружу какие-нибудь ошибки, я 
получу 100 000 долларов! Кого волнует окончание школы с такой суммой 
денег? Я могу вернуться домой и наслаждаться жизнью!
А... что такое "жучок"?
В нашу эпоху интернет-кафе - это новая тенденция, и раньше оно было известно как Центр компьютерных услуг.
Большинство студентов университета готовы тратить деньги и принимать новые вещи.
Вот
 почему большинство интернет-кафе в Китае в это время расположены рядом с
 университетами. Некоторые руководители интернет-кафе даже открываются 
рядом со средними школами.
У некоторых старшеклассников больше денег, чем у студентов университетов.
Фэн
 Юй стоял перед интернет-кафе в Пекине и смотрел на толпу. Большинство 
посетителей - студенты университетов, затем старшеклассники и несколько 
офисных работников. Это все его потенциальные клиенты. Но почему в толпе
 смешались несколько женщин среднего возраста? Неужели они думают, что в
 интернет-кафе раздают бесплатные яйца?
Все школьники охотно 
заходят в игру. Это интернет-кафе проводит акцию. Игроки, достигшие 7-го
 уровня в игре, получат напитки Lehaha бесплатно. Что будет, если эти 
студенты врежутся в женщину средних лет?
Боссу интернет-кафе удалось попросить этих женщин средних лет уйти. Он по-прежнему хочет продавать напитки в своем кафе.
Кто-то платит ему за то, что он позволяет студентам бесплатно играть в 
онлайн-игры, но он все равно получает прибыль от продажи напитков.
В этом кафе 30 компьютеров, и босс с трудом справляется с внезапно нахлынувшей толпой!
Фэн
 Юй смотрит на это интернет-кафе. В наше время 30 компьютеров можно 
считать большим интернет-кафе. Но по сравнению с интернет-кафе с 
несколькими сотнями компьютеров в его прошлой жизни, это ничто.
В 
настоящее время не существует операционной системы интернет-кафе. Хозяин
 кафе должен регистрировать время входа клиента и рассчитывать плату, 
когда клиент уходит.
Это может быть причиной того, что в 
интернет-кафе всего менее 50 компьютеров. Это также может быть связано 
со скоростью интернета в это время. Если кто-то использует один из ПК 
для загрузки чего-либо, все остальные в кафе не могут играть в 
онлайн-игры.
Фэн Юй вспомнил, как в прошлой жизни он играл в 
Legend of Mir в интернет-кафе. Его персонаж внезапно завис, и кто-то в 
кафе закричал. "Эй, босс, кто-то что-то скачивает?! Мы не можем играть!"
Босс
 сделает обход в кафе и попросит того, кто скачивает, остановиться. В 
интернет-кафе есть часы, когда клиенты могут скачивать что-то из 
интернета. Но в другие часы никто не может ничего скачивать.
Если 
кто-то из клиентов скачает что-либо, это приведет к расходованию 
пропускной способности Интернета, а также к расходованию всей памяти на 
ПК. ПК в интернет-кафе в основном используют жесткий диск емкостью 40 
Гб. Жесткий диск 80 Гб считается ПК высокого класса, и найти ПК с 160 Гб
 там невозможно. ПК с 160G в основном покупают частные лица по высоким 
ценам.
Многие интернет-кафе в крупных городах забронированы Фэн 
Юем на день и открыты для посетителей бесплатно. После этого персонал 
кафе сообщает своим клиентам, что они могут выиграть прохладительные 
напитки, сигареты и до 100 000 долларов США, если сыграют в "Легенду о 
Мире"!
Конечно. Это всего лишь маркетинговая уловка.
В конце концов, 100 000 долларов США будут выданы, но победителем станет один из сотрудников Фэн Юя.
Но
 если кто-то сможет найти ошибку, которую не смогли найти программисты 
или о которой не знал Фэн Юй, Фэн Юй будет не против дать этому человеку
 100 000 долларов США. Этот человек должен быть либо очень везучим, либо
 экспертом в программировании!
Тем не менее, этот маркетинговый 
трюк заставил всех, кто играет в компьютерные игры, обратить внимание на
 Legend of Mir. Даже те, кто не играет в игры, присоединятся к ним.
......
"Добро
 пожаловать. Сегодня в нашем интернет-кафе проходит акция, и все наши 
компьютеры открыты для посетителей. Мы также проводим несколько 
конкурсов. Тот, кто быстрее всех повысит уровень в "Легенде Мира" или 
найдет определенный внутриигровой предмет, получит призы - 
прохладительные напитки, сигареты и т.д. Если вы обнаружили 
внутриигровую ошибку, дайте мне знать. Если будет подтверждено, что это 
баг, вас ждут привлекательные денежные призы. Самый большой денежный 
приз - 100 000 долларов США!".
Те, кто стоит у интернет-кафе, 
рекламируя "Легенду о Мире", - студентки университета. Им платят по 50 
юаней за день и кормят. Все они красивые, и многие люди приходили в кафе
 ради них.
Фэн Юй увидел, что все компьютеры заняты, и сел за 
компьютер, который он зарезервировал ранее. Он кликнул на "Легенду Мира"
 и зарегистрировал даосского священника.
В Китае и Юго-Восточной Азии даосский жрец был усовершенствован и стал более могущественным.
Кроме
 того, даосский жрец больше подходит для одиночной игры и имеет простое 
управление. Магами и воинами играть сложнее, и они не могут в одиночку 
справиться с боссами в игре.
Квесты начинаются от убийства кур до убийства оленей, чучел, кошек и т.д.
В
 начале игры игроков не так много, и Фэн Юй может легко убить курицу или
 оленя. Но через час игроков стало больше, и начальный город наполнился 
игроками.
"Босс, босс, я нашел меч из черного дерева!" крикнул кто-то.
Симпатичный
 женский персонал подошел и посмотрел на монитор этого игрока. Она 
крикнула. "Поздравляем игрока PC 13 с находкой меча из черного дерева. 
Он выиграл пачку сигарет Hong Ta Shan!
"
Игрок встал и гордо помахал рукой остальным игрокам.
Фэн
 Юй, который сидел рядом с этим игроком, уже давно нашел меч из черного 
дерева. Эти люди даже не знают, как принимать квесты или зарабатывать 
внутриигровую валюту, и Фэн Юй легко обогнал их.
Кто-то подошел ближе. "Эй, где ты нашел меч из черного дерева?"
"Почему я должен тебе говорить? Это секрет". "Вот, эта бутылка зеленого чая для тебя. Скажи мне... Я не скажу другим".
Игрок PC 13 сделал несколько глотков зеленого чая и сказал. "Я получил его, убив те пугала".
Этот
 игрок тут же вернулся на свое место и начал гоняться за пугалами. Меч 
Blackwood имеет лучшие характеристики, чем меч новичка, которым он 
пользуется.
Для этого открытого бета-теста частота выпадения была 
увеличена. В противном случае меч из черного дерева никогда не выпадет 
из низкоуровневых пугал. Игроки должны убить орков или цветы-людоеды, 
чтобы выпал этот предмет.
Меч из черного дерева - лучшее оружие 
для новичков, его можно использовать до десятого уровня. Это оружие 
очень редкое, и люди будут завидовать вам, если вы найдете его.
Но во внутриигровом магазине есть еще более мощный кинжал, но пока никто не может себе его позволить".
Другой игрок крикнул. "Я седьмого уровня!"
Все
 в кафе завистливо посмотрели на этого игрока, а Фэн Юй вышел из своей 
учетной записи. Играть в игры - действительно хорошее 
времяпрепровождение.
Видя, что остальные игроки не собираются 
выходить из игры, Фэн Юй верит, что его "Легенда Мира" будет успешной, 
несмотря на то, что была запущена намного раньше! Возможно, она будет 
более успешной, чем в его предыдущей жизни!

    
  





  


  

    
      "Менеджер Динг, как дела? Каково количество онлайн-игроков?" Фэн Юй скрестил ноги и посмотрел на Дин Лэй.
Исходя
 из первоначального плана Фэн Юя, NetEase изменит свое направление в 
сторону онлайн-игр. Но Дин Лэй хотел большего. Он хочет, чтобы игроки 
зарегистрировали учетную запись NetEase, которая позволит получить 
доступ ко всем продуктам NetEase, таким как форумы, электронная почта, 
игры и т.д.
"Менеджер Фэн, в течение трех дней мы превысили 300 000 игроков!" взволнованно ответил Дин Лэй.
300
 000 игроков - это количество игроков, находящихся в сети одновременно. 
Число зарегистрированных аккаунтов превысило 500 000, и оно продолжает 
расти.
Фэн Юй сказал Дин Лэю, что количество игроков в сети может 
легко превысить 1 миллион, и Дин Лэй подумал, что Фэн Юй сказал 
неправильно. Он имел в виду количество людей, зарегистрировавших 
аккаунты, так как не ожидал, что эта игра будет настолько популярной.
"Да.
 Публичная бета-версия длится один месяц, и вы должны предоставить 
отзывы игроков в Wind and Rain Games, чтобы они внесли исправления. 
Через месяц "Легенда о Мире" официально появится в сети. Нашли ли вы 
компанию для производства карт игрового времени?".
"Да. Карточки 
будут иметь 16-значные коды, и будет четыре типа карточек. 100 часов, 
200 часов, 300 часов и неограниченные месячные карты. Но менеджер Фэн, 
будут ли популярны неограниченные месячные карты? 300 часов игрового 
времени более чем достаточно для игроков. Кто может играть более 10 
часов в день?" Дин Лэй озадачен.
Все карты имеют срок действия 30 
дней, и, по мнению Дин Лэя, карта игрового времени на 300 часов может не
 продаваться, а карта на 100 часов должна быть самой популярной. Игроки 
могут играть некоторое время после школы или работы. У кого будет 
столько времени на игры?
Карты игрового времени на 200 часов 
должно быть более чем достаточно для хардкорных игроков, а 
неограниченные месячные карты не нужны.
Но Дин Лэй не знает, что в "Легенде мира" есть свой тип игроков. Они будут менять игроков, но не менять аккаунты.
Это означает, что два-три игрока будут использовать одну учетную 
запись, и их учетная запись никогда не выйдет из игры. Эти игроки 
зарабатывают на жизнь, продавая внутриигровые предметы, валюту, повышая 
уровень силы, помогая другим игрокам выполнять задания и т.д. в обмен на
 юани.
Когда эта игра станет популярной, появятся 
"профессиональные" игроки. Они будут не только продавать снаряжение, но и
 повышать уровень других персонажей за определенную плату.
В 
"Легенде мира", как только персонаж достигает 7-го уровня, игрокам 
приходится платить за внутриигровое время. Для входа в игру каждому 
нужна карта игрового времени.
Публичная бета-версия - это способ привлечь игроков. Это пробный период, когда игроки могут опробовать новую игру.
"Менеджер
 Динг, вам не нужно беспокоиться об этом. В любом случае, стоимость карт
 игрового времени не дорогая, и я думаю, что продажи карты "Безлимитный 
месяц" будут выше, чем карты "300 часов" и "200 часов"".
Фэн Юй не
 стал объяснять дальше. Дин Лэй является лишь дистрибьютором, а все 
расходы на продвижение оплачивает Wind and Rain Games. Wind and Rain 
Games будет получать большую часть прибыли, и если карты игрового 
времени будут плохо продаваться, Wind and Rain Games понесет больше 
убытков.
"Менеджер Фэн, мы действительно собираемся расширять серверы?" спросил Дин Лэй.
Фэн
 Юй хочет, чтобы сервер был способен пропускать 1 миллион игроков без 
задержек, и подготовил 4 больших сервера для этой публичной бета-версии.
 Эти серверы куплены, а не арендованы, и каждый из них стоит дорого.
"Вы
 все еще не видите, насколько популярна эта игра? Бета-версия началась 
всего несколько дней назад, и как вы думаете, сколько игроков у нас 
будет через месяц? Наши 4 сервера могут даже не справиться с количеством
 игроков во время беты. Позвоните в Lenovo, чтобы подтолкнуть их. После 
официального выхода игры в сеть игроков будет еще больше, и мы должны 
подготовить как минимум 10 больших серверов. Новые игроки будут 
привлекаться в игру из уст в уста или наблюдая за игрой других игроков. В
 это время мы должны разделить игроков".
"Вы говорите о разных серверах, о которых вы упомянули?".
"Да.
 Мы будем открывать по два сервера каждый раз, и как только количество 
игроков на каждом сервере достигнет 500 000, будут открыты новые 
серверы".
"Мы можем разместить 1 миллион онлайн-игроков и даже 
больше. Не будет ли слишком рано открывать новые серверы, когда 
количество игроков достигнет 500 000? Как только мы откроем новые 
серверы, старые игроки создадут там новые аккаунты, и количество игроков
 на старых серверах уменьшится."
"Во-первых, для такого количества
 игроков не хватит монстров и безопасных зон. Позвольте мне задать вам 
вопрос. Если вы ищете работу, и вам поступило два предложения с 
одинаковым объемом работы. На одной из них вы должны начинать с самого 
низа и делать все самостоятельно, а на другой - ваш старший двоюродный 
брат является лидером. Что ты выберешь?" Фэн Юй улыбнулся, глядя на Дин 
Лэй.
"Я выберу упорную работу в одиночку!" Дин Лэй ответил без колебаний.
Фэн Юй: "......" Проклятье! Это неудачный пример!
"Ты выбрал упорный труд в одиночку, а как насчет обычного человека?"
Дин Лэй некоторое время колебался. "Они должны выбрать компанию, где их двоюродный брат является лидером".
"Это
 верно. Большинство людей хотят, чтобы о них заботились, и в игре то же 
самое. Те, кто выбирает новые серверы, думают так же, как и вы. Но будут
 игроки, которые будут думать, что высокоуровневые игроки на старых 
серверах могут помочь им быстрее подняться в уровне. Они даже могут 
получить предметы или внутриигровую валюту от высокоуровневых игроков, и
 это может быть веселее."
"Но не будет ли слишком рано открывать 
новые серверы при 500 000 игроков? Я все еще думаю, что на новых 
серверах будет регистрироваться больше новых аккаунтов, а количество 
игроков на старых серверах будет уменьшаться. Эта игра интересна, когда 
много игроков играют одновременно. Если на сервере больше не будет 
игроков, его придется закрыть".
"Сценарий, о котором вы упомянули, произойдет, но не так скоро.
Пройдет не менее двух-трех лет, прежде чем это произойдет, и тогда мы сможем объединить серверы".
"Объединить серверы?"
"Это
 объединение двух или более серверов в один. Это увеличит население 
сервера, и будет много мировых событий, таких как Завоевание Шобака, 
осады городов, мировые боссы и т.д., чтобы вернуть старых игроков. О... 
Шобак - это город в игре, и он будет добавлен в игру позже".
"Но если мы объединим серверы, игроки получат опыт и смогут повышать уровень быстрее, чем игроки на новых серверах".
"Но
 игроки на новых серверах будут играть на своих персонажах более 
длительное время и будут более высокого уровня. И у игроков со старых и 
новых серверов есть свои преимущества и недостатки. На каждом сервере 
будут лучшие игроки, и после того, как мы объединим серверы, все лучшие 
игроки объединенных серверов будут бороться за первое место и предметы. 
Независимо от того, что произойдет, все эти игроки должны купить карты 
игрового времени".
Фэн Юй улыбнулся. Эта стратегия использовалась 
многими частными серверами в его прошлой жизни. Объединить серверы, 
открыть новые и снова объединить их... это вызовет драки между игроками с
 разных серверов и заставит игроков пополнить свои карты игрового 
времени.
Хотя в "Легенде Мира" сейчас нельзя использовать деньги 
для покупки предметов, в будущем это может измениться. Но пока Фэн Юй не
 хочет, чтобы эта игра стала игрой для богатых. Сбалансированная и 
справедливая игра может привлечь больше игроков.
Онлайн-игры становятся веселее, когда больше игроков играют вместе.
"Менеджер
 Динг, доверьтесь мне. Мы зададим направление китайской онлайн-игры и 
позволим большему количеству людей обратить внимание на эту индустрию. 
Мы станем лидерами отрасли!"

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, давно мы не садились поболтать". Лю Чуаньчжи рассмеялся.
За
 последние два года оба были очень заняты. Лю Чуаньчжи был занят 
расширением Lenovo на весь мир. В то же время Фэн Юй был занят 
финансовым кризисом и инвестициями после него.
"Это верно. Мы 
давно не общались. Я впечатлен прогрессом Lenovo за эти два года. Lenovo
 сейчас является лидером на рынке ПК в Китае. Ваши настольные компьютеры
 и ноутбуки победили зарубежные бренды. Это более успешно, чем я 
ожидал".
Фэн Юй не уверен, было ли это его влияние или какие-то 
другие причины, но Lenovo развивается гораздо быстрее, чем в его прежней
 жизни.
Конечно, Лю Чуаньчжи и руководство Lenovo играют большую роль в их успехе.
"Это
 все благодаря вам. Наша стоимость оптического привода самая низкая в 
мире, и мы можем получить операционную систему Microsoft по такой низкой
 цене. Все ожидания, возложенные вами, оправдались, и наши продажи в 
этом году могут вырасти на 30%!".
Все больше людей пользуются ПК, а
 некоторые компании и государственные учреждения начинают переходить на 
ПК для работы. В Китае первым выбором являются ПК Lenovo.
"Это 
потрясающе!" Глаза Фэн Юя сверкнули. Успех Lenovo означает, что другие 
бренды ПК страдают. Но почему Лю Чуаньчжи так уверен в себе? Собирается 
ли Lenovo представить более мощную модель, или он получил большой заказ?
"Наши продажи должны вырасти более чем на 30%". сказал Лю Чуаньчжи и взглянул на Фэн Юя.
Фэн Юй был удивлен, так как ему показалось, что Лю Чуаньчжи обвиняет его.
"А? Что случилось?" спросил Фэн Юй.
"Это ваша компания разработала новую онлайн-игру, которая была запущена несколько дней назад?"
"Да. Она разработана моей компанией. NetEase отвечает за операции этой игры в Китае, и они купили серверы у Lenovo".
"Я
 слышал, что эта игра интересная, и многие люди стоят в очереди в 
интернет-кафе, чтобы поиграть. Но интернет-кафе переполнены, а некоторые
 кафе начали расширяться.
Некоторые даже открывают новые интернет-кафе, так как считают, что инвестиции невелики, а прибыль можно получить быстро."
"Это
 хорошо. Этим людям понадобится больше компьютеров, и это может 
увеличить продажи нашей продукции". Фэн Юй улыбнулся. Почему Лю Чуаньчжи
 недоволен этим?
"Сначала мы так и думали. Но в разных частях 
Китая открылось несколько компьютерных торговых центров, которые 
специализировались на продаже компьютерных аксессуаров, программного 
обеспечения, офисного оборудования и т.д. Изначально мы поддержали эти 
торговые центры, поскольку они могут увеличить наши продажи и 
предоставить место для послепродажного обслуживания. Но в этих торговых 
центрах есть несколько магазинов, которые специализируются на продаже 
оборудования, и они стали нашими самыми большими конкурентами!"
Фэн Юй сразу понял, о чем говорит Лю Чуаньчжи. Он столкнулся с конкуренцией со стороны самосборных ПК!
Самостоятельно
 собранный ПК - это ПК, сделанный на заказ. Клиент сообщает владельцу 
магазина технические характеристики, которые он хочет получить для 
своего ПК, а магазин рассчитывает, исходя из деталей.
Самостоятельно
 собранный ПК намного дешевле, потому что он не включает стоимость 
бренда, а детали собираются на основе требований пользователя.
Самое
 большое преимущество фирменного производителя - это послепродажное 
обслуживание. Тем не менее, эти магазины предоставляют собственную 
гарантию на собранные ими ПК.
Этим интернет-кафе требуются десятки
 ПК, и если они смогут сэкономить 500 юаней на каждом ПК, то общая 
экономия составит десятки тысяч.
Сэкономленной суммы более чем достаточно, чтобы оплатить аренду кафе.
"Я
 уже говорил вам, что в будущем появятся самосборные ПК. Теперь вы 
должны знать, что брендинг может быть как выгодным, так и невыгодным". 
Фэн Юй рассмеялся. "Но кто сказал, что Lenovo не может делать 
индивидуальные ПК?".
"А? Lenovo собирается продавать специализированные ПК? Это снизит ценность нашего бренда?" Лю Чуаньчжи нахмурился.
"Абсолютно
 нет. На самом деле, мы даже можем перехватить бизнес по самостоятельной
 сборке ПК у этих маленьких магазинов. Но мы будем выполнять только 
крупные заказы, а не собирать одну-две единицы. Понятно?"
Лю Чуаньчжи понял, о чем говорит Фэн Юй.
Lenovo может использовать эту стратегию для получения бизнеса 
интернет-кафе. В настоящее время Lenovo является крупнейшим в Азии 
производителем ПК. Благодаря своему масштабу, она может получать 
аппаратные компоненты от своих поставщиков по самым низким ценам. Это 
будет их преимуществом перед небольшими магазинами.
Кроме того, у 
Lenovo есть розничные магазины в большинстве округов Китая, и у них есть
 преимущество своих каналов распространения. Благодаря своему бренду, 
Lenovo может легко перехватить заказы у этих небольших магазинов.
Lenovo
 является ведущим оптовым продавцом ПК в Китае. Правительства и 
корпорации покупали у них ПК. Но те компании, которым они продавали ПК, 
не предъявляли никаких требований к техническим характеристикам, и 
Lenovo не обратила на это внимания.
Все, что нужно сделать Lenovo,
 это нацелиться на игровую индустрию, заменить процессор, память, 
графическую карту и т.д. на более качественные, и они смогут продавать 
их в интернет-кафе.
Lenovo также может начать продавать компьютеры
 на заказ, ведь они уже являются крупнейшими в Китае производителями ПК 
для самостоятельной сборки. Они также могут использовать корпуса и 
мониторы Lenovo для этих ПК, сделанных на заказ, и одновременно 
продвигать свой бренд.
Те игроки, которые не могли насытиться 
игрой в интернет-кафе, начнут задумываться о покупке ПК. В это время 
первым брендом, который придет им на ум, будет Lenovo.
Да. Мы можем представить серию игровых настольных компьютеров, и они должны быть популярны".
"Но эти маленькие магазины все равно отнимут часть нашего бизнеса".
"Менеджер
 Лю, вы уже получаете больший кусок пирога, и вы должны оставить часть 
для других. Если вы действительно позволите им продавать только запчасти
 для ПК, как они собираются выживать?" Фэн Юй покачал головой. Если 
Lenovo возьмет на себя даже индивидуальные заказы на один ПК, они 
монополизируют весь китайский рынок ПК.
В прошлой жизни Фэн Юй 
знал, что как только компания собирается монополизировать рынок, из 
ниоткуда появляется конкурент, и эта вторая компания получает поддержку 
от правительства.
Китайское правительство не позволит никому монополизировать рынок.
Даже такие контролируемые государством отрасли, как энергетика, 
финансы, страхование и т.д. имеют более одного государственного 
предприятия.
"Хорошо. Тогда наши продажи настольных компьютеров в этом году могут достичь 40%, если вы сможете помочь".
"Какая помощь вам нужна от меня?" спросил Фэн Юй.
"Например, в вашей игре "Легенда мира" вы можете добавить "Рекомендуется для запуска на ПК Lenovo".
Когда это старина Лю узнал о встроенной рекламе?! Фэн Юй также владеет акциями Lenovo, и помочь им не проблема.
"Хорошо.
 Попросите маркетинговую команду Lenovo связаться с Wind and Rain games и
 просто дайте символическую сумму за рекламу. Я скажу им, чтобы они 
помогли вам включить эту встроенную рекламу". О, как продвигается работа
 над нашим программным обеспечением?".

    
  





  


  

    
      Помимо ПК, у Lenovo есть еще важное подразделение, которым является 
компания Lenovo Kingsoft, занимающаяся разработкой программного 
обеспечения.
Компания разрабатывает собственную операционную систему и другие программы, такие как офисное программное обеспечение.
"Прогресс
 в разработке операционного программного обеспечения все еще 
продолжается, но функции, которые вы хотите для операционной системы, 
сделают файлы слишком большими. Это будет более 10 Гб, и это намного 
больше, чем у Win98".
"Это не имеет значения. Просто подумайте о 
скорости развития ПК за эти несколько лет. Два года назад 40-гигабайтный
 жесткий диск был мейнстримом, а сейчас уже 80-гигабайтный, и все 
высококлассные ПК оснащены 160-гигабайтными. Когда будет разработана 
наша операционная система, обычно используемый жесткий диск будет 160G 
или даже 320G. Поэтому неважно, будет ли размер файла немного больше, 
или он потребует больше оперативной памяти и графики. Самое главное, она
 должна быть простой в использовании".
В ближайшие несколько лет 
технологии жестких дисков будут быстро развиваться, и даже если 
операционная система предъявляет высокие требования к техническим 
характеристикам компьютера, это не имеет значения. В будущем они даже 
смогут продавать ее как продукт высокого класса.
"Прогресс этих 
упрощенных операционных систем еще медленнее, и, по нашим оценкам, 
пройдет еще пять лет, прежде чем мы сможем добиться успеха".
Пять 
лет для разработки системы Android вполне достаточно. Концепция 
смартфона только зарождается в этот период, а его разработка еще не 
началась. Первый iPhone появится на рынке после 2007 года, и с тех пор 
развитие смартфонов будет стремительно расти. Смартфоны станут основными
 телефонами в 2010 году, что повлечет за собой рост числа приложений для
 телефонов.
"А как насчет остального программного обеспечения? Каков прогресс нашего офисного программного обеспечения WPS?".
"По
 нашим оценкам, мы сможем выпустить новую версию с учетом ваших 
требований в следующем году. Большинство функций, о которых вы просили, 
были завершены, а некоторые из них более продвинутые, чем у Microsoft. 
Кроме того, все производители ПК в Китае начали предустанавливать это 
программное обеспечение на свои ПК в прошлом году.
Предварительная
 установка эквивалентна упаковке программного обеспечения вместе с ПК. 
Это так же, как с операционной системой Windows. После запуска Win98 
Microsoft и Lenovo подписали соглашение, которое включало только 
операционное программное обеспечение, но не Microsoft Office.
В 
Microsoft посчитали, что это увеличит их прибыль, так как большинство 
пользователей ПК привыкли к их программному обеспечению Office. Даже 
если в будущем они начнут взимать плату, пользователи будут готовы 
платить за них. Начиная с этого года, Microsoft больше не будет 
предоставлять бесплатные обновления старых версий.
Но Microsoft не
 ожидала, что их решение даст Lenovo Kingsoft возможность предустановить
 на ПК свое офисное программное обеспечение WPS, позволив пользователям 
привыкнуть к новому офисному ПО.
Текущая версия не так хороша, как
 Microsoft office, но она "бесплатна" для пользователей. Пользователи не
 знали, что стоимость этого программного обеспечения была добавлена к ПК
 при их покупке.
Со следующего года, после запуска нового и 
лучшего офисного программного обеспечения, Lenovo будет вынуждена 
взимать плату с пользователей. Но отпускная цена этого программного 
обеспечения намного ниже, чем Microsoft Office.
Несмотря на низкие цены на их офисное программное обеспечение, Lenovo Kingsoft все равно получит высокую прибыль.
"Помните,
 самое главное - это совместимость! Независимо от операционных систем 
или прикладного программного обеспечения, мы должны быть совместимы с 
продуктами Microsoft. Если Microsoft откажется от этого, то они потеряют
 весь рынок Китая и Восточной Европы!"
"Менеджер Фенг, вы являетесь акционером и директором Microsoft. Это..."
Фэн
 Юй махнул рукой. "Я сброшу все свои акции Microsoft в конце этого года и
 уйду из Microsoft. Я считаю, что у нашей группы Lenovo лучшие 
перспективы, чем у Microsoft, потому что мы занимаемся и оборудованием, и
 программным обеспечением, а Microsoft - только программным 
обеспечением".
В прошлой жизни Фэн Юй считал, что рыночная стоимость Microsoft и цены на акции достигнут своего пика в конце года.
Фэн Юй внимательно следил за фондовым рынком, и на рынке появились признаки того, что пузырь dot.com лопнул.
Цены
 на акции многих технологических компаний, у которых нет хороших 
продуктов, выросли в несколько раз. Как эти компании могут иметь такую 
высокую доходность?
Эти компании использовали высокотехнологичные 
концепции для упаковки своей продукции, а спекулянты подталкивали цены 
на их акции вверх. Как только произойдут изменения в политике или 
крупный игрок выйдет из игры, стоимость акций упадет.
Когда цены на акции упадут, это вызовет цунами, и это повлияет на цены акций всей отрасли.
Вы можете спросить, а что если нет крупных игроков, которые сбрасывают свои технологические акции?
Фэн Юй - крупный игрок!
Акции
 Microsoft Фэн Юя стоят более 10 миллиардов долларов США. Если он 
сбросит все свои акции сразу, другие инвесторы подумают, что Фэн Юй 
потерял доверие к Microsoft. Не забывайте, что Фэн Юй также является 
директором Microsoft.
Это признак того, что у Microsoft проблемы.
Когда
 цены на акции Microsoft упадут, это вызовет разрушительный эффект на 
все связанные акции, и все технологические акции резко упадут, лопнет 
пузырь dot.com.
В прошлой жизни Фэн Юя цены на акции китайских 
интернет-компаний, таких как Sina, Sohu, NetEase и т.д., взлетели вверх 
после того, как они вышли на биржу. На короткое время эти люди стали 
крупнейшими магнатами Китая.
Но очень скоро стоимость этих 
компаний снизилась после того, как лопнул пузырь dot.com. Но большинство
 китайских инвесторов не понесли потерь, а те, кто понес потери, - это 
те, кто спекулировал на американской фондовой бирже.
Эти три 
компании были зарегистрированы в США и использовали привлеченные 
средства на свое развитие в Китае. Даже если цены на их акции упали ниже
 цены публичного размещения, компании не пострадали.
Их акции, 
которые должны были стоить 5 долларов США, были проданы по цене 8 
долларов США. Теперь цена акций упала до 4 долларов США, и компании 
могут выкупить все свои акции.
Это все равно, что занять деньги 
под нулевые проценты на развитие компании, при этом компании все равно 
должны были получить от этого какую-то прибыль. Именно зарубежные 
инвесторы теряют деньги, а не они сами.
Вот почему Фэн Юй сказал 
Sina, Sohu и NetEase получить листинг на NASDAQ до конца года. Они 
должны воспользоваться ростом акций технологических компаний для 
привлечения средств.
После того как пузырь лопнет, они выкупят 
выпущенные акции и пройдут процедуру делистинга. Компании не понесут 
никаких убытков, и единственная проблема, с которой они столкнутся, 
заключается в том, что им будет трудно снова получить листинг. Проверки 
будут более строгими, и публика не будет хорошо реагировать на их 
публичное предложение.
"О, менеджер Фенг, Lenovo планирует выйти на биржу. Как вы думаете, сможем ли мы получить листинг в США?" спросил Лю Чуаньчжи.
"Что
 случилось? У компании не хватает средств? Почему вы хотите получить 
листинг?" В прошлом году Lenovo планировала пройти листинг в Гонконге, 
но Фэн Юй остановил ее.
"Дело не в этом. Мы думаем о выходе на 
рынки США и Европы, и люди знают, что мы - крупная компания! Если 
стоимость нашей компании будет высокой, потребители будут доверять 
нашему бренду и продукции".
Фэн Юй услышал это и почувствовал, что не должен мешать Lenovo получить листинг.
"Тогда
 вы должны получить листинг на американской NASDAQ или NYSE. Поскольку 
Lenovo доминирует на азиатском рынке ПК, цены на акции должны взлететь. Я
 могу познакомить вас с несколькими инвестиционными банками".
Lenovo также получит огромную прибыль от предстоящего схлопывания пузыря dot.com, и у Фэн Юя нет причин останавливать их.
После
 выхода на биржу у Lenovo появится больше средств для экспансии на 
зарубежный рынок. Те, кто в прошлом свысока смотрел на китайскую 
индустрию ПК и ИТ, теперь пожалеют об этом!

    
  





  


  

    
      Публичная бета-версия игры "Легенда Мира" завершилась, и в течение 
трех дней игра будет находиться на техническом обслуживании перед 
запуском. В течение этих трех дней интернет-кафе заметили значительный 
спад в бизнесе. Некоторые руководители интернет-кафе даже закрыли свои 
магазины на три дня.
Некоторые интернет-кафе использовали это окно
 для расширения своей деятельности, а некоторые отремонтировали и 
привели в порядок свои магазины. Некоторые кафе накануне повесили 
плакаты с персонажами "Легенды о Мире" в качестве декораций, не получив 
денег от Wind and Rain Games. Они надеются, что с помощью плакатов им 
удастся привлечь больше клиентов.
Получить лицензию на работу 
интернет-кафе нелегко. Некоторые предприниматели хотят открыть 
интернет-кафе, но не могут получить лицензию. Поэтому они арендуют менее
 заметное помещение и работают без лицензии. Они привлекают своих 
друзей, чтобы получить клиентов, и их плата дешевле, чем у 
лицензированных интернет-кафе на 50 центов в час!
Может быть, 
всего на 50 центов дешевле, но это будет 5 юаней за десять часов. Эти 
магазины привлекали множество студентов, поскольку сэкономленные деньги 
можно было использовать для покупки карт игрового времени. Все игроки 
знали, что после официального запуска "Легенды о Мире" плата будет 
взиматься. Некоторые интернет-кафе уже придумали пакеты услуг для своих 
клиентов. Они придумывают ночные пакеты для своих клиентов по пакетной 
цене, так как ночью у них меньше клиентов. Таким образом, они могут 
получить прибыль.
Боссы интернет-кафе использовали все свои уловки для привлечения клиентов.
На улицах часто можно было услышать, как молодые люди обсуждают "Легенду о Мире". "Эх, а это Кольцо Ветра хорошее?"
"Конечно.
 Я слышал, что оно идет в комплекте с Ожерельем Ветра, и ваша скорость 
атаки значительно увеличится. Ты сможешь ударить врага три раза, а он 
сможет ударить тебя только дважды!"
"Ах... Это так мощно? Но мне кажется, что моя панель навыков движется слишком медленно. Как я могу сделать ее быстрее?"
"Глупости.
 Разве ты не слышал о предмете под названием "Ожерелье навыков"? Если ты
 будешь носить его во время тренировок, твои навыки будут быстро расти".
 сказал кто-то.
"А... Вы эксперт. Как ты узнал обо всем этом?"
"Хмф! Ты знаешь о газетном киоске возле моего дома?"
"Да. Что случилось?"
"Сегодня
 в продаже новый журнал! В журнале рассказывается о стратегиях для 
различных игр, и их основной темой является "Легенда Мира"! В журнале 
также обсуждаются навыки для Diablo. Если газетный киоск не расположен 
возле моего дома, я могу не получить даже одного экземпляра. Это 
ежемесячный журнал".
"Ах? Ты купил такую замечательную книгу и не 
поделился ею со мной? Мне все еще интересно, почему ты вдруг стал 
экспертом? Давай пойдем к тебе домой. Я хочу почитать этот журнал".
"Я могу тебе его одолжить, но ты должен купить мне банку колы "Лехаха"!".
"Хорошо... хорошо... хорошо... Хорошо... Пойдем сейчас же".
......
"Эх,
 что делает игровая компания? Они просто делают некоторые обновления и 
исправления для своих систем. Зачем им три дня? Что я должен делать эти 
три дня?".
"Будьте довольны. Если некоторые игроки знают о 
лазейках или ошибках этой игры, а не ты, ты считаешь это справедливым? 
Три дня закончатся очень быстро. Кроме того, это показывает, что эта 
игровая компания очень заботится о балансе игры. Как насчет того, чтобы 
пойти и поиграть в Starcraft?".
"Старкрафт - это так скучно. 
Неважно... раз уж нам теперь не во что играть. Давайте найдем больше 
людей, чтобы играть вместе. Legend of Mir интереснее, так как мы можем 
убивать других игроков ради удовольствия. Я познакомился с девушкой из 
Ханг Чжоу, и когда сервера откроются, я буду использовать то же имя, и 
она присоединится к моей партии, чтобы играть вместе. Хахаха..."
"Ф**к! Ты можешь знакомиться с девушками в игре?! Почему я ни с одной не познакомился? Мой персонаж тоже высокого уровня".
"Мой
 воин очень силен и танкует монстров впереди. Эта девушка играет магом, и
 она стреляет молниями сзади. Ты тоже маг. Как ты собираешься защищать 
этих монстров?".
"Черт! Когда откроют серверы, я переключусь на воина. Нет... Я перейду на священника.
Таким образом, я могу взять с собой собаку и позволить ей танковать этих монстров, пока я общаюсь с девушками. Хахаха..."
......
Фэн Юй сейчас находится в доме Вэнь Дунцзюня, а Вэнь Дунцзюнь расспрашивает его.
"Эта Легенда Мира твоя? Игра "Ветер и дождь". Только не говори мне, что это не твоя компания".
"Это моя компания. Что случилось?" спросил Фэн Юй.
"Что
 не так?! После запуска серверов, попроси своего администратора игры 
поднять мой уровень до максимума, и я хочу лучшие внутриигровые 
предметы! Я хочу стать лучшим игроком в игре!" Вэнь Дунцзюнь сжал кулак.
"Хватит
 мечтать! Я могу повысить твой уровень, внеся некоторые коррективы в 
программу, но это нарушит баланс игры, а кто захочет играть в такие 
игры?" Фэн Юй закатил глаза. Если это частные серверы в его прошлой 
жизни, то Вэнь Дунцзюнь будет из тех игроков, которые платят за покупку 
уровней и предметов!
"Тогда дай мне внутриигровую валюту. Я никому не скажу".
"Нет.
 Если другие игроки узнают, что у тебя больше золота, чем у них, как ты 
собираешься отвечать? Я слишком хорошо тебя знаю. Ты будешь хвастаться 
перед другими игроками, что знаешь Мастера игры!"
"Книги навыков. 
Ты ведь можешь дать мне книги навыков? Во время бета-тестирования книга 
навыков Summon Beast не упала! У других жрецов есть собаки, а я могу 
принести только маленький скелет!"
"Во время бета-тестирования 
уровень выпадения и опыта был увеличен, а самый высокий уровень - всего 
35. Когда откроется официальный сервер, уровень выпадения и опыт будут 
скорректированы. Игроки могут не достичь даже 30-го уровня в течение 
месяца, не говоря уже о 35-м. Кроме того, после корректировки уровня 
выпадения все высокоуровневые книги навыков станут редкими, а жрецы со 
скелетом считаются очень сильными. Позвольте мне открыть вам секрет. 
Когда скелеты достигнут 7-го уровня, они станут такими же 
могущественными, как собаки!"
"Ты все еще, брат мой?! Я прошу лишь
 о небольшой услуге, а ты не хочешь помочь! Ладно. Я знаю, что у тебя не
 будет времени играть. Дай мне свой счет, и я помогу тебе играть". 
сказал Вэнь Дунцзюнь.
"Мой аккаунт не особенный, и кто сказал, что
 у меня нет времени на игру? Хорошо. Я расскажу вам немного инсайдерской
 информации, например, о лучшей зоне выравнивания для вашего уровня, о 
возможных предметах, которые выпадают из отдельных монстров, о 
стратегиях быстрого выравнивания, о том, как выполнять квесты, и т.д. 
Да. Я научу тебя еще одной стратегии. Ты можешь использовать RMB для 
покупки предметов у других игроков".
"Тратить деньги на покупку этих предметов? Но это же внутриигровые предметы".
"Ты
 хочешь стать лучшим игроком в игре? Хочешь получить все лучшие навыки 
при повышении уровня? Вы хотите лучшее снаряжение? Вы хотите создать 
гильдию? Я открою вам еще один секрет. Лидер гильдии получит 
дополнительные преимущества в будущем".
"Да! Я хочу!" ответил Вэнь Дунцзюнь.
"Правильно.
 Ты не испытываешь недостатка в деньгах и тебе не нужно сдавать свою 
зарплату, верно? С вашими бонусами и наградами, вам будет более чем 
достаточно, чтобы потратиться на эту игру. Более того, вам не нужно 
работать. Арендной платы от ваших квартир и магазинов достаточно, чтобы 
вы могли уйти на пенсию".
"Хахаха... ты прав. Но ты должен держать
 это в секрете от Чжан Хана. Если ты не сохранишь этот секрет для меня, я
 расскажу Ли На, что у тебя есть женщина снаружи!"
Фэн Юй был ошеломлен. Черт! Как Вэнь Дунцзюнь узнал о его женщинах?!

    
  





  


  

    
      "Ты... Что ты сказал?" Фэн Юй потрясенно посмотрел на Вэнь Дунцзюня.
Вэнь Дунцзюнь тоже был удивлен. "Черт! Только не говори мне, что у тебя действительно есть другая женщина на улице?!"
Вэнь Дунцзюнь просто пошутил, но по реакции Фэн Юя он понял, что угадал правильно.
Фэн Юй: "......" Фэн Юй почувствовал, что Вэнь Дунцзюнь его обманул.
"Нет... как это возможно? Хватит нести чушь!" отверг Фэн Юй.
"Вздох...
 люди всегда говорят, что мужчины становятся хуже, когда у них 
появляются деньги, а я не верю. Но теперь... я изменил свое мнение". 
Вэнь Дунцзюнь сказал и похлопал Фэн Юя по плечу.
"Ты веришь в прошлые жизни?" спросил Фэн Юй.
"Прошлые
 жизни? Почему бы тебе не сказать мне, что ты просто флиртуешь из-за 
своих дел? Неважно. Как твой брат, я не хочу критиковать тебя. В любом 
случае, Чжан Хань сейчас беременна, и кроме игры в баскетбол и видеоигр,
 я редко пью и не засиживаюсь допоздна. Ты... ты должен знать, что 
правильно, а что нет. Вздох..."
Флирт! Я говорю правду, и почему ты не можешь мне поверить?
"Вздох... Мне все еще интересно, почему вы с Ли На до сих пор не женаты. Это из-за другой женщины?" спросил Вэнь Дунцзюнь.
"Нет. Ли На все еще учится в школе. Хватит строить случайные догадки".
"Не волнуйся, я оставлю это при себе".
Через
 некоторое время Вэнь Дунцзюнь снова спросил. "Это потому, что ты 
боишься, что можешь случайно что-то разболтать, и редко употребляешь 
алкоголь?"
Фэн Юй: "......" Это потому, что мне не нравится ощущение опьянения! Уходи! Я больше не хочу с тобой разговаривать!
......
Три
 дня спустя. Легенда о Мире официально запущена. Сервер 1 и сервер 2 
были запущены в 12 часов ночи. Игроки начали регистрироваться, и 
некоторые игроки назвали себя какими-то тарабарскими буквами, чтобы 
стать первым игроком в игре.
Это происходит потому, что проводится
 конкурс. Первый игрок, первые десять игроков и первые 100 игроков, 
которые выйдут в сеть, получат призы. Призы включают в себя 
внутриигровую валюту, очки опыта и кинжал новичка, и эти предметы 
помогут игрокам быстрее получить уровень.
Это предложение Фэн Юя. В
 его прошлой жизни многие онлайн-игры начинали такие акции, чтобы 
привлечь игроков. Некоторые игры даже проводят ежедневные конкурсы или 
акции в определенное время, чтобы привлечь игроков. Даже когда игроки 
находятся на работе, они будут тайно заходить в игру.
Благодаря этой акции игра "Легенда Мира" стала очень популярной. Многие игроки ждали у компьютеров, чтобы первыми войти в игру.
Фэн
 Юй и Вэнь Дунцзюнь также зарегистрировали свои аккаунты в момент 
запуска серверов. Но когда они вошли в систему и побежали к NPC, они 
поняли, что конкурс закончился. Это произошло потому, что они потратили 
время на то, чтобы дать своим персонажам потрясающие имена.
Персонаж
 Фэн Юя - даосский священник мужского пола, названный "Вторым по красоте
 человеком на земле", а Вэнь Дунцзюнь назвал своего персонажа "Самым 
красивым человеком на земле". Поэтому они потеряли немного времени, даже
 несмотря на использование высококлассных компьютеров и 
высокоскоростного интернета.
100 лучших игроков смеялись, а 
некоторые даже вскочили со своих мест в интернет-кафе. Игроки рядом с 
ними были удивлены и с завистью смотрели на свои экраны. "Эй, ты можешь 
помочь мне с уровнем?"
Фэн Юй подвел Вэнь Дунцзюня к двум игрокам, которых звали "UnluckyGod1" и "UnluckyGod2", и поторговался с ними.
После этого Фэн Юй подарил Вэнь Дунцзюню подарочный пакет, в котором были те же призы, что и у первого онлайн-игрока.
Вэнь
 Дунцзюнь презрительно посмотрел на Фэн Юя. "Разве ты не говорил, что мы
 не должны нарушать игровой баланс? Что ты делаешь сейчас?"
"Ты 
хочешь этого? Разве ты не видел список? Они - первые два игрока, 
вошедшие в игру! Ваш подарочный набор содержит предмет со скрытым 
атрибутом - удачей. Вы получите больше критических атак и более высокий 
процент выпадения. Имея такое преимущество, вы все еще не можете стать 
лучшим игроком, значит, вы отстой. Не говори другим, что ты меня 
знаешь!"
Фэн Юй приказал двум своим людям войти в игру за минуту до запуска сервера, и они стали первым и вторым игроками.
Кроме
 того, эти призы не делали персонажей Фэн Юя и Вэнь Дунцзюня более 
сильными. Кроме скрытого атрибута, остальные предметы - мусор. Другие 
игроки смогут преодолеть их недостаток в течение трех дней. Конечно, 
если игрок-эксперт получит эти предметы, он опередит других игроков как 
минимум на месяц.
Сегодня сотрудники NetEase не спали, и все они смотрят на статистику бэкенда игры.
"Менеджер Динг, сервер 1 превысил 500 000 игроков!"
Динг
 Лей смотрит на часы. 12.28 утра. 28 минут и более 500 000 игроков 
зарегистрировались. Это просто невероятно. Во время публичной беты 
количество игроков не увеличивалось так быстро.
"Сколько игроков сейчас в сети?"
"Сейчас в сети около 300 000 игроков".
Дин
 Лэй кивнул. Фэн Юй сказал ему, что многие игроки будут пытаться стать 
первыми 100 игроками, которые войдут в игру, и многие выйдут из игры, 
когда поймут, что они не первые 100 игроков. Но по крайней мере 60% 
игроков останутся играть.
Следующая цель NetEase - позволить этим 40% игроков, которые продолжат играть после регистрации, пристраститься к этой игре.
"А что насчет сервера 2?"
"Более 300 000 игроков зарегистрировались на Сервере 2, и сейчас в онлайне почти 200 000 игроков".
Другой
 сотрудник спросил. "Менеджер Динг, когда число онлайн-игроков достигнет
 более 1 миллиона, возникнет задержка, и вы сказали открыть новые 
серверы, когда число онлайн-игроков достигнет 500 000. Сервер 1 уже 
достиг этой цели".
Дин Лэй рассмеялся. "Мы готовы к этому. 
Сделайте объявление, чтобы поздравить Сервер 1 с превышением 500 000 
онлайн-игроков. Завтра в это же время запустится сервер 3!".
"Менеджер Динг, количество онлайн-игроков все еще не достигло 500 000". Технический персонал напомнил ему.
"Мы можем достичь 500,000 игроков сегодня, верно?"
Технический
 персонал на секунду задумался. Сейчас полночь, и некоторые игроки могут
 сейчас спать. Они будут входить в игру завтра утром или днем.
Все
 игроки увидели объявление и были удивлены тем, что сейчас играет так 
много игроков. Серверы работали всего менее часа, а число онлайн-игроков
 превысило более 500 000!
Это только сервер 1, без учета 
онлайн-игроков на сервере 2. Некоторые игроки планируют попытать счастья
 на сервере 3 завтра. Они надеются, что смогут войти в число 100 лучших 
игроков, находящихся онлайн на этом сервере. Кто знает, может быть, они 
станут лучшим игроком сервера!
Через 10 минут было опубликовано 
второе объявление. "Сервер 2 превысил 500 000 онлайн-игроков. Сервер 3 и
 сервер 4 будут запущены завтра в 12 часов утра!".
Через полчаса общее число онлайн-игроков превысило 1 миллион! Легенда о Мире пользуется успехом!

    
  





  


  

    
      Утро. Потянувшись, Фэн Юй почувствовал, что у него болит все тело.
Прошло
 уже много времени с тех пор, как Фэн Юй просидел за компьютером 
шесть-семь часов. Он повернулся к Вэнь Дунцзюню и увидел, что его глаза 
покраснели.
"Э, Дунцзюнь, ты голоден?"
"Да. Иди, позавтракай и помоги мне купить порцию. Мне нужно убить этих нескольких монстров!"
Фэн Юй: "......" Тебе нужно быть таким трудолюбивым?
Наступили
 школьные каникулы, и Ли На вернулась в деревню. В квартире остались 
только Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь. Фэн Юй не умеет готовить, а Вэнь 
Дунцзюнь... даже не знает, как варить кашу!
Вчера в одно и то же 
время в сети было более 1,33 миллиона игроков, и это превысило ожидания 
Фэн Юя. Сегодня число игроков должно превысить 2 миллиона.
Большое
 количество игроков создаст огромную нагрузку на серверы, и, к счастью, 
Фэн Юй напомнил Дин Лэй, чтобы она подготовилась к этому.
Некоторые игроки со старых серверов будут переведены на новый сервер, чтобы сбалансировать количество игроков на каждом сервере.
За пределами стартовой зоны игроков больше, чем монстров. Как только появятся куры, олени и т.д., они будут немедленно убиты!
Но
 Фэн Юй знает, что после того, как игрокам придется покупать игровое 
время, количество игроков в сети уменьшится. Некоторые игроки перестанут
 играть, так как не хотят тратить деньги.
Но большинство игроков 
не хотят бросать "Легенду о Мире". Эта игра является самой популярной 
онлайн-игрой, а саундтрек игры, разнообразие навыков, различные карты, 
интересные задания и т.д. отличаются от других игр.
В интернет-кафе девять из десяти человек играют в "Легенду мира".
Конечно, есть еще люди, которые играют в другие игры, такие как Starcraft, Diablo, Red Alert и т.д.
Игроки
 поняли, что игры, в которые они играли раньше, больше не интересны и не
 увлекательны. Большинство их друзей перешли на Legend of Mir, и лишь 
немногие все еще играют в старые игры.
В полдень количество онлайн-игроков достигло 1.
76 миллионов, и Фэн Юй почувствовал облегчение. Если серверы упадут в первый день, игроки потеряют доверие к этой игре.
В этот период "Легенда Мира" должна привлечь больше игроков.
......
"Босс,
 количество онлайн-игроков в Южной Корее достигло 160 000. Это лучший 
результат для онлайн-игр! В Японии число онлайн-игроков превысило 410 
000, а в США в сети находится более 970 000 игроков. Число 
зарегистрированных игроков в США превысило 1 миллион! Кроме того, в 
Англии..." Камеда Масао позвонил Фэн Юю, чтобы сообщить о количестве 
игроков по всему миру.
Фэн Юй улыбнулся. Агрессивный маркетинг все еще полезен, и этот результат был лучше, чем в предыдущей жизни Фэн Юя.
В
 этой жизни Wind and Rain Games нашла больше дистрибьюторов, а реклама, 
месячная публичная бета-версия и одновременный запуск глобальных 
серверов привлекли множество игроков.
Legend of Mir также более 
увлекательна, чем Legend of Mir в предыдущей жизни Фэн Юя. В этой версии
 почти нет ошибок, и это одна из причин, почему люди любят эту игру.
Многие
 люди раньше играли в онлайн-игры, но ни одна из них не была такой 
увлекательной, как "Легенда мира". Карта огромна, большое разнообразие 
навыков, больше монстров, оружия, предметов и т.д. и в этой игре есть 
интересные предыстории для персонажей. Саундтреки игры также хороши, а 
для рекламы этой игры были наняты знаменитости.
"О босс, какова статистика в Китае? Сколько игроков одновременно находятся в сети, и сколько игроков зарегистрировалось?"
"На
 пике у нас 1,92 миллиона игроков, а зарегистрировано 2,37 миллиона". 
Фэн Юй знает, что эта цифра будет медленно расти после начальной фазы.
Камеда Масао был удивлен. Почему китайцы так полюбили эту игру? Количество китайских игроков составляет две трети от всей Азии!
Это
 нормально из-за высокой численности населения Китая. Многие люди 
говорят, что китайцы бедные, и в Китае не так много пользователей ПК. Но
 это из-за количества людей в Китае.
Если посмотреть на продажи ПК для Китая, то Китай - самый большой транжира на ПК в мире!
"Босс,
 мы преуспели! У нас будет более 10 миллионов игроков по всему миру 
одновременно. Мы создадим историю!" воскликнул Камеда Масао.
10 миллионов игроков по всему миру одновременно? Эта цель слишком мала...
В прошлой жизни Фэн Юя в Китае во время пика популярности игры в Legend of Mir одновременно играли более 30 миллионов игроков.
В
 это время девять из десяти клиентов в интернет-кафе играют в "Легенду 
мира", а оставшийся один клиент играет в Counterstrike или общается в 
Интернете. В основном, никто не играет в другие игры.
В это время 
внутриигровое оружие "Легенды мира" можно продать почти за 100 000 
юаней, а аккаунт одного из лучших игроков был продан за 1 миллион юаней 
магнату!
Это все слухи, и Фэн Юй не знает, является ли аккаунт за 1
 миллион юаней реальным. Но Фэн Юй знает, что некоторые внутриигровые 
предметы продаются за более чем 10 000 юаней.
Большинство 
интернет-кафе в то время зарабатывали деньги благодаря этой игре. Фэн Юй
 также слышал истории о том, как люди находили себе подруг в игре, а 
некоторые игроки даже дрались из-за того, что происходило в игре!
Однако "Легенда о Мире" не очень популярна за пределами Китая, в нее играли всего несколько миллионов зарубежных игроков.
В
 этой жизни эта игра более популярна, чем в предыдущей жизни Фэн Юя. 
Цель Фэн Юя - добиться того, чтобы в игре одновременно участвовало более
 50 миллионов игроков по всему миру!
......
Той ночью Дин Лэй позвонил Фэн Юю. "Менеджер Фэн, твои связи слишком сильны, и наша игра теперь будет более популярной!"
"Хахаха...
 вы должны обратить внимание на то, чтобы количество игроков не 
превышало максимальную нагрузку на серверы. Если игроки обнаружат, что 
не могут войти в игру, они потеряют интерес. Кроме того, вы должны 
внимательно следить за данными игры и немедленно информировать Wind and 
Rain Games, если что-то пойдет не так. Мы не должны допускать никого к 
модам или использовать внешние программы для изменения игры."
Они 
поболтали некоторое время, после чего Фэн Юй повесил трубку. Он смотрел 
новости по телевизору, когда позвонила Дин Лэй. В вечерних новостях 
рассказывали о Легенде Мира.
В новостях сообщили, что эта игра 
разработана китайской компанией Game и популярна во всем мире. Более 2 
миллионов игроков в Китае зарегистрировали аккаунты в этой игре, и более
 1,9 миллиона китайских игроков одновременно находились в сети. Это 
показало, что китайский интернет является одним из лучших в мире, а 
китайские компании выходят за пределы Китая.
После того как об 
этом стало известно, Фэн Юй понял, что еще больше людей заинтересуются 
этой игрой. Он решил потратить еще 100 000 долларов США на продвижение, и
 "Легенда о Мире" станет самой популярной игрой в истории!

    
  





  


  

    
      "Брат Фэн, ты в Китае?".
"Да. Я в Пекине".
"Один 
известный репортер хочет взять у тебя интервью. Они хотят поместить вас 
на обложке своего журнала. Вам это интересно?" спросил Фу Гуанчжэн.
"Вы
 должны знать, что я не люблю быть в центре внимания". Многие репортеры в
 США и Европе обращались к Ральфу с просьбой взять интервью у Фэн Юя, но
 получили отказ.
Это все ведущие медиакомпании, и многие люди 
могут даже не попасть в эти СМИ за всю свою жизнь. Некоторые из этих 
медиа-компаний даже брали интервью у президента США и лидеров других 
стран.
"Брат Фэн, это журнал, один из лучших журналов в мире, 
который хочет взять интервью. Люди, у которых они брали интервью в 
прошлом, являются влиятельными лидерами. Кроме того, если ты согласишься
 появиться на их обложке, они покажут меня на обложке азиатской версии 
журнала!"
подумал про себя Фэн Юй. Это то, чего ты действительно 
хочешь, верно? Хотя Фу Гуанчжэн очень успешен, ему недостаточно быть на 
обложке журнала. Только такие люди, как Супермен Ли и Фу Жунци, могут 
попасть на обложку азиатской версии журнала.
"Брат Фу, ты уверен, что говоришь о журнале, который я знаю? Они собираются поместить тебя на обложку своей азиатской версии?"
Фу
 Гуанчжэн смущенно ответил. "Они сказали, что будут писать статью о 
будущих высших лидерах Азии, и я - один из их представителей. Если ты не
 согласишься, то они отложат эту статью, и меня не будет в ней. Брат 
Фэн, ты знаешь, сколько людей могут даже не попасть на обложку журнала 
за всю свою жизнь?!"
Фу Гуанчжэн заработал много денег в прошлом 
году, но его активы невелики. Участок земли, который недавно купил Ли 
Цзэкай, стоит больше, чем активы Фу Гуанчжэна.
Кроме того, есть и 
другие магнаты в Гонконге, Южной Корее, Японии, Тайване, Сингапуре и 
т.д., которые богаче Фу Гуанчжэна. Даже активы господина Хо из Макао в 
несколько раз превышают его состояние.
"Брат Фу, это всего лишь 
журнал. Почему ты говоришь так, будто попасть туда престижно? Ты должен 
знать, что этот журнал - всего лишь обычный журнал, рассчитанный на 
западные страны. Я также создаю деловой журнал на китайском языке, 
который будет распространяться в Китае, Гонконге, Тайване и 
Юго-Восточной Азии. Я помещу вас на обложку, как только он будет готов, 
хорошо?".
Другие люди могут подумать, что это большая честь - быть
 напечатанным в журнале. Но для Фэн Юя это всего лишь форма маркетинга, 
направленная на повышение ценности личного бренда человека и его 
компании. Конечно, продажи журнала также увеличатся благодаря людям, 
которых они изобразили на своей обложке.
Но это всего лишь журнал,
 в котором публикуются статьи о политике и бизнесе. Однако журнал весьма
 успешен в своем брендинге и тираже.
Акции Фу Гуанчжэна в Китае 
перешли к Tai Hua Holdings, и теперь он является одним из директоров и 
генеральным директором Tai Hua Holdings. Что касается его собственного 
бизнеса, он определенно входит в десятку лучших в мире среди своего 
поколения. Журнал собирается сгруппировать Фу Гуанчжэна и Фэн Юя вместе,
 и только это привело Фэн Юя в ярость. Если бы журнал поместил Фу 
Гуанчжэна на обложку азиатской версии, а затем обратился к Фэн Юю, 
возможно, Фэн Юй согласился бы. Журнал не раз получал отказ от Фэн Юя, и
 ему пришлось пригласить Билла Гейтса, чтобы убедить Фэн Юя, прежде чем 
Фэн Юй согласился раскрыть свое богатство и попасть в список самых 
богатых миллиардеров. Это первое интервью Фэн Юя для СМИ. журнал получил
 отказ от Ральфа и обратился к Фу Гуанчжэну, чтобы тот уговорил Фэн Юя в
 обмен на льготы.
"Брат Фэн, разве ты не говорил, что твой журнал 
будет запущен в начале этого года? Почему он еще не готов?" спросил Фу 
Гуанчжэн. Он вспомнил, что Фэн Юй говорил ему, что в этом году он 
выпустит журнал и представит 50 лучших бизнес-лидеров Китая в разных 
отраслях.
Хотя Фу Гуанчжэн родом из Гонконга, большая часть его 
инвестиций находится в Китае. Сейчас Гонконг возвращен Китаю, и никто 
ничего не скажет, если он войдет в список ведущих бизнесменов Китая.
Многие
 люди интересуются Фу Гуанчжэном и хотят узнать о нем больше. Если 
журнал сможет взять у него интервью, это привлечет много читателей.
"Есть
 некоторые проблемы с интервью с этими магнатами. Некоторые из них не 
хотят раскрывать свое богатство, и я думаю, что некоторые данные, 
которые мы собрали, не точны". Запуск следует отложить до Лунного Нового
 года".
Фэн Юй не ожидал такого развития событий. Он думал, что 
эти магнаты будут заинтересованы в престижном титуле. Однако он 
недооценил то, как китайцы любят скрывать свое богатство.
Многие магнаты, которые, по мнению Фэн Юя, были достойны попасть в список, отказались от интервью.
Эти
 люди не заинтересованы в частном деловом журнале. Если бы это был 
государственный журнал национального уровня, они могли бы 
заинтересоваться.
Более того, этот журнал собирается обнародовать 
их чистую стоимость. Что за шутка! Почему я должен сообщать другим, 
сколько у меня денег?!
Что вы сказали? Если дать другим знать, 
насколько я успешен, это произведет на них впечатление и даст мне 
большее преимущество в бизнесе?
Мне все это не нужно. Я хочу сохранить свои активы в тайне!
После
 того, как Чжун Цинсянь узнал об этом, он поговорил с Фэн Юем. Многие из
 этих магнатов отказали им, потому что не хотят раскрывать подробности 
того, как они стали успешными.
Эти люди могли переступить черту, 
сделать что-то незаконное, связаться с правительственными чиновниками 
или по каким-то другим причинам в самом начале своего бизнеса.
Хотя эти люди вернули свои "долги" правительству, привычка скрывать свое богатство все равно осталась.
Например,
 многие люди не хотят жертвовать на благотворительность. Я заработал все
 эти деньги сам. Почему я должен жертвовать свои деньги другим? Когда я 
был бедным в прошлом, почему никто не помог мне?!
Местные органы власти также заставляют успешных бизнесменов жертвовать деньги, используя свои полномочия.
Даже
 если местные власти не заставляют бизнесменов жертвовать деньги, они 
также заставляют их увеличивать масштаб своих проектов. Именно по этой 
причине Ши Дачжу стал банкротом. Когда он строил свой небоскреб, местные
 власти постоянно заставляли его менять проект здания и заставляли 
тратиться без необходимости.
В итоге Ши Дачжу стал банкротом.
Фэн
 Юй попросил высшее руководство Tai Hua Holdings и дочерних компаний 
поговорить с этими бизнесменами. Он должен дать им понять, что отношение
 людей к богатым бизнесменам изменится, и обнародование их активов 
принесет больше пользы. Посмотрите на менеджера Фенга. После того как он
 обнародовал свои активы, его бизнес стал более успешным.
Нелегко 
внедрять что-то новое и сталкиваться со всевозможными трудностями. Но у 
этого журнала есть потенциал, и Фэн Юй будет упорствовать.
Бизнес-журнал
 "Ветер и дождь" находится в ведении благотворительного фонда Тай Хуа, и
 вся прибыль будет направлена на благотворительность. Это одна из 
причин, почему многие люди хотят попасть в этот список в будущем.
"Брат Фэн, ты не хочешь дать интервью?" снова спросил Фу Гуанчжэн.
"Брат Фу, перестань уговаривать меня. Я ничем не могу тебе помочь".
"Неважно. Получить интервью в журнале - это тоже неплохо. Но ты должен позволить мне быть на обложке твоего журнала".
"Хахаха... конечно! Я обещаю, что ты прославишься на весь Китай, и твоя популярность превзойдет двух сыновей Супермена Ли!".

    
  





  


  

    
      Уже почти наступил Лунный Новый год, и Фэн Юй вернулся в город Бин, 
чтобы побыть с семьей. Как бы ни был занят Фэн Юй, он проведет Лунный 
Новый год со своей семьей. Более того, если не считать некоторых важных 
решений, он вообще ничем не занят.
Фэн Юй всегда был таинственным 
крупным акционером за кулисами своих компаний. Многие сотрудники даже не
 знают, как выглядит Фэн Юй. Фэн Юй также редко принимает участие в 
операциях своих компаний, но все сотрудники относятся к нему с большим 
уважением. Они слышали, что пятидневная рабочая неделя, праздничные 
выходные, социальные пособия, компенсации, премии по итогам года и т.д. -
 все это внедряет менеджер Фэн. С точки зрения льгот для персонала, 
компании Фэн Юя всегда были лучшими в Китае!
Каким бы гламурным ни был Фэн Юй снаружи, все изменилось, когда он вернулся домой.
"Почему
 ты опять сидишь здесь и играешь в игры? Разве ты не можешь позвать 
Чжисина поиграть?" Мать Фэн Юя увидела, как он играет в Legend of Mir 
перед компьютером, и рассердилась.
Конечно, для матери Фэн Юя его 
сын - лучший в мире, и никто другой не может сравниться с ним. Но Фэн Юй
 так долго не был дома, а после возвращения заперся в своей комнате, 
чтобы поиграть в игры. Почему он не может заняться чем-то другим?!
Чжан
 Мухуа также злится на Фэн Юя за то, что он поддержал ее будущую 
невестку Ли На в получении докторской степени. Даже если вы скажете, что
 это хорошо для семьи - иметь кого-то высокообразованного. Тем не менее,
 Чжан Мухуа узнала, что университеты не запрещают своим аспирантам 
жениться!
Учеба и замужество Ли На не противоречат друг другу. 
Даже если она забеременеет, она сможет отложить учебу и продолжить ее 
позже.
Кроме того, Ли На не нужно работать. Денег Фэн Юя с лихвой хватит всей его семье и родственникам на несколько жизней!
"Мама, я только начала играть. Дай мне поиграть часок. Я приведу Чжисина позже".
Фэн Юй с удовольствием играет в "Легенду о мире", поскольку она навевает множество воспоминаний о его юных днях в прошлой жизни.
В
 прошлой жизни Фэн Юй познакомился с Чжоу Кэсинь в "Легенде мира", и они
 узнали, что работают в одном городе. После этого они встретились и 
постепенно сошлись.
Кроме того, что у них нет детей, Фэн Юй и Чжоу Кэсинь ни о чем не жалели после того, как сошлись.
Фэн
 Юй несколько раз играл со своим племянником, и его фантазии о том, 
чтобы иметь детей, исчезли. Этот Ли Чжисин - типичный сопляк, который 
только и знает, как вывести его из себя.
Перед бабушкой, дедушкой и
 родителями Ли Чжисина он притворялся хорошим мальчиком. Но когда он 
остается наедине с Фэн Юем, он может заставить Фэн Юя сойти с ума!
Например, Фэн Юй привел Ли Чжисина лепить снеговика, а Ли Чжисин потребовал построить перевернутого снеговика!
Ли Чжисин также разрушил все снеговики, построенные Фэн Юем, топча их ногами.
В
 другой раз Фэн Юй взял Ли Чжисина с собой летом ловить рыбу. Мальчишка 
почувствовал, что пользоваться сетью не очень весело, и увидел, что 
другие люди используют для ловли рыбы рюкзак с электрорыбкой. Он настоял
 на том, чтобы Фэн Юй подарил ему такой же, и Фэн Юю пришлось пригласить
 инженеров из Bing City Machinery Company, чтобы они изготовили его. Но 
Ли Чжисин поиграл с ним всего два раза и отдал его. Это рюкзак для 
электрофишера, который был изготовлен на заказ и обошелся Фэн Юю более 
чем в 10 000 юаней.
Ли Чжисина нельзя назвать щедрым. Он не 
понимает ценности денег и был избалован своими бабушкой и дедушкой. 
Возможно, это также связано с тем, что Ли На всегда повторяла слова Фэн 
Юя перед Ли Чжисином.
Ли На сказал Ли Чжисину, что "кроме денег, у
 твоего дяди больше ничего нет". "Твой дядя сказал, что те, кто не 
знает, как тратить деньги, никогда их не заработают..."
Возможно, 
из-за слов Ли На, Ли Чжисин стал очень заинтересован в Фэн Юе. Он не 
отходит от Фэн Юя, когда тот возвращается. Фэн Юй беспомощен перед Ли 
Чжисином, так как он не может его отругать или ударить.
Мать Фэн Юя будет ругать его, если он рассердится на Ли Чжисина.
"Нет! Ты просто играешь в игры каждый день. Ты можешь заработать на играх?!"
"Хорошо...
 хорошо... не выкручивай вилку. Я сейчас выключу компьютер". крикнул Фэн
 Юй. Его персонаж все еще в пустыне, и если его мать выдернет вилку из 
розетки, все его оборудование может пропасть.
......
"Куда ты хочешь пойти?" Фэн Юй взял крошечную руку Ли Чжисина и нетерпеливо спросил.
"Что ты посоветуешь?"
"Я рекомендую тебе остаться дома и играть в одиночестве".
"Бабушка!!!" закричала Ли Чжисинь.
"А? Что такое?"
Фэн Юй быстро прервала Ли Чжисина. "Ничего! Чжисин хочет попрощаться с тобой".
Проклятье! Этот негодяй слишком хитер!
"Сегодня хорошая погода. Не хочешь покататься на коньках?"
"Нет. Мне больно падать".
"А как насчет лепки снеговиков?"
"Снеговики, которых ты лепил, уродливы!"
"Покрутить ледяные вершины?"
"Это для детей!"
Фэн Юй: "......" Ты и есть ребенок! Хватит притворяться взрослым!
"Тогда что ты хочешь делать?" спросил Фэн Юй.
"Я не знаю, поэтому и спрашиваю тебя". ответил Ли Чжисин.
Фэн
 Юй сделал много предложений, но Ли Чжисина это не интересовало. Когда 
Фэн Юй был в его возрасте, он играл только в эти игры. Возможно, сейчас у
 детей слишком много вещей для игр, и им не интересны все эти занятия.
"Ты был в центре игровых автоматов?" спросил Фэн Юй.
"Аркадный центр? Это место, где играют в аркадные игры? Это весело?"
"Да... это весело. Пойдемте. Я покажу тебе, как выглядит центр игровых автоматов".
Когда
 они дошли до зала игровых автоматов, Фэн Юй понял, что он наполнен 
сигаретным дымом. Сейчас зима, и вентиляция в зале игровых автоматов 
плохая. От вони сигаретного дыма его чуть не стошнило.
Ли Чжисин 
отказался даже приближаться к залу игровых автоматов. Как может быть 
весело в таком грязном и отвратительном месте? Наверное, дядя опять ему 
лжет!
Ли Чжисин сердито уставился на Фэн Юя. Это место не веселое!
"Видишь, я же говорил тебе, что на улице не во что играть.
Почему бы нам не пойти домой или не пойти в компанию твоего отца 
поиграть? В компании твоего отца есть большие грузовики!" предложил Фэн 
Юй.
"Нет. Компания моего отца очень занята, а грузовики опасны. Ты
 взрослый, как ты можешь приводить ребенка в такое опасное место?" Ли 
Чжисин отругал Фэн Юя.
Черт! Ты все еще помнишь, что ты теперь ребенок? Разве ты не знаешь, что дети должны слушаться взрослых?!
Фэн Юй решил прибегнуть к последнему средству. "О, как твои результаты экзаменов? Какое место ты занимаешь в своем классе?"
"Я первый в своем классе. Бабушка сказала, что я намного умнее тебя в моем возрасте". гордо ответил Ли Чжисин.
Фэн
 Юй захотелось дать себе пощечину. Он вспомнил, что его результаты в 
молодости были не очень хорошими. Он начал серьезно учиться, только 
когда перешел в среднюю школу.
"А как насчет домашнего задания на каникулы?"
"Я делаю домашнее задание каждый день. Сегодня утром я уже закончил с домашним заданием".
"Учитель
 просил тебя писать дневники на каникулах?". Большинство учителей задают
 ученикам младших классов писать дневники во время каникул. Однако 
большинство дневниковых записей детей состоят из одного-двух 
предложений. "Да. Поэтому я и попросил тебя вывести меня. Но посмотрите,
 куда вы меня привели? Как я могу записать это место в свой дневник? 
Вздох... Дядя... ты ненадежен". Ли Чжисин покачал головой и вздохнул.
Фэн Юй: "......"
Неужели меня принижает этот негодяй?!
Примечания переводчика: Раздражительный ребенок, которого нужно отшлепать.
Электрорыбалка

    
  





  


  

    
      Канун Нового года по лунному календарю, и вся семья устраивает ужин в
 честь воссоединения, смотря по телевизору "Весеннюю гала-ночь". Так 
поступает большинство семей в Китае в ту эпоху.
Дедушка Фэн Юй поднял свой бокал. "Это снова Новый год. Выпьем!"
Фэн
 Юй тоже налил себе бокал Baijiu. В любом случае, дома они пользуются 
маленькими стаканчиками, и никто из его родственников не страдает 
алкогольной зависимостью, как Кириленко.
Съев несколько ртов, Фэн Синтай посмотрел на Фэн Юя. "Тебе нравится ужин?"
Фэн Юй смотрит на отца. "Да. Блюда очень вкусные".
"Тебе не кажется, что за столом кого-то не хватает?" Фэн Синтай бросил боковой взгляд на Фэн Юя.
"Ты
 говоришь о сестре? Она замужем за семьей Ли, и для нее нормально 
устраивать ужин в честь воссоединения с мужем. Они всегда приходят в 
гости на второй день лунного Нового года". Что плохого в том, что 
женщина празднует Лунный Новый год с семьей мужа?
"Хватит менять тему. Разве я говорю о твоей сестре?"
подумал Фэн Юй. Это не о сестре? Он понял, что его отец говорит о Ли На.
Но
 Фэн Юй и Ли На не женаты. Как Ли На может провести канун Лунного Нового
 года у него дома? Но Фэн Юй не может ответить, иначе его будут ругать 
за то, что он не женился раньше.
К счастью, Фэн Юй к этому готов. Использовать своего старшего кузена в качестве козла отпущения!
"Брат Даньхуа, когда ты приведешь свою девушку на ужин?"
Фэн Даньхуа, который спокойно ел, чуть не подавился.
Фэн Юй! Как ты можешь использовать меня в качестве щита, когда твои родители ругают тебя?!
После
 того, как Фэн Юй задал этот вопрос, все посмотрели на Фэн Даньхуа, 
который на несколько лет старше Фэн Юя. Семьи Фэн Юя и Ли На не 
возражали против того, чтобы они были вместе.
Но после того, как 
Фэн Даньхуа стала государственным служащим, он стал разборчивым. Многие 
люди знакомили его с женщинами, но он не встречался с ними дольше трех 
месяцев. Самые короткие его отношения длились меньше недели, так как он 
утверждал, что не испытывает никаких чувств к этой девушке!
Что вы подразумеваете под отсутствием чувств?
Вы оба встречались всего несколько раз. Если так будет продолжаться, когда вы поженитесь?
Старший дядя Фэн Юя, Фэн Синго, выругался. "Дэнхуа, твой младший брат, задает тебе вопрос. Почему ты молчишь?!"
Фэн Юй опустил голову и посмотрел на стакан перед собой.
"Папа... Я все еще не нашел подходящую девушку для себя".
"Что
 значит "нет подходящей девушки"?! Сколько у тебя было девушек за 
последние несколько лет? Ты знаешь, что люди говорят за твоей спиной?! 
А?! Кроме того, дочь заместителя мэра закончила университет и является 
государственным служащим, как и ты. Она высокая и красивая. Ты хочешь 
сказать, что она недостаточно хороша для тебя?" выругалась мать Фэн 
Даньхуа.
"Мама... Я ищу жену, а не их семьи. Мы не должны судить о
 девушке по ее семейному происхождению. Да... Она красивая, но у нее 
скверный характер, и если мы поженимся, она будет драться с тобой каждый
 день". ответил Фэн Даньхуа.
Фэн Даньхуа намекает, что девушка не 
знает, как угодить свекрам, и если его родители могут терпеть такое 
поведение, то он не против вернуться к ней.
"А как насчет той воспитательницы детского сада? У нее должен быть хороший характер, ведь она заботится о детях".
"Она
 тоже не справляется. Она даже не умеет готовить, как я. Как мы будем 
жить вместе в будущем? Не можем же мы каждый день просить вас готовить 
для нас, верно?" ответила Фэн Даньхуа.
"А как насчет той медсестры из больницы Даньинь?"
"Она?! Вы все можете спросить о ней у Даньин. Она сделала аборт, когда еще училась в школе!"
"Ах?!
 Девушки в наше время такие бесстыжие? Как может девушка спать с кем 
попало, когда она еще учится в школе?!" сердито ответил Фэн Синго.
Фэн Синтай и Чжан Мухуа вдруг повернулись и посмотрели на Фэн Юя.
"Эээ... Сяо Юй. Я говорю не о тебе". сказал старший дядя Фэн Юя, заставив Фэн Юя смутиться еще больше.
"Все в порядке, дядя".
"Дэнхуа, Сяо Юй, если вы двое не собираетесь жениться в ближайшее время, когда я смогу выносить своего правнука.
" Дедушка Фэн Юй сказал.
"Дедушка, ты такой здоровый, что можешь подождать еще как минимум двадцать лет". сказал Фэн Юй.
Фэн
 Даньхуа добавил. "Верно. Дедушка, тебе не нужно беспокоиться. Даже если
 я не выйду замуж в ближайшее время, все равно есть Сяо Юй. Ты также 
встретил Ли На, и они могут зарегистрировать свой брак в любое время. 
Верно?"
"Брат Даньхуа, ты старше меня, как я могу выйти замуж 
раньше тебя? Это традиция нашей семьи, и мы должны следовать ей. Верно, 
дедушка?" Хехе... ты хочешь использовать меня как щит?!
"Да. Это верно. Правила есть правила. Дэнхуа, ты сдерживаешь своего младшего кузена!" выругался дедушка Фэн Юй.
Фэн
 Даньхуа захотелось плакать. Если Фэн Юй хочет жениться, кто еще в семье
 будет заботиться о традициях своей семьи? Почему вы все говорите так, 
будто это я препятствую женитьбе Фэн Юя? Это просто смешно!
Но Фэн Даньхуа не мог ничего ответить, так как у него было много подруг, и он никак не мог остепениться.
Это
 не вина Фэн Даньхуа. Он был серьезен во всех отношениях, но девушки, с 
которыми он встречался, не подходят для брака. Сейчас он работает 
начальником отдела в правительстве, и с помощью Фэн Юя его семья вполне 
обеспечена.
У Фэн Даньхуа есть хорошая работа, дом, красивая 
машина и внешность чуть выше среднего. Но он никак не мог найти 
подходящую женщину, с которой можно было бы остепениться. Многие лидеры,
 которые знакомили его с женщинами, просто потому, что он из фракции 
Чжан Жуйцяна, и у него богатая семья. Некоторые даже хотели через него 
связаться с Фэн Юем.
Хотели ли эти женщины встречаться с ним всерьез?
Фэн Даньхуа не нравятся женщины, представленные лидерами, так как все они испорчены, и он должен им уступать.
Фэн Даньхуа не ожидает, что его будущая жена будет во всем его слушаться. Тем не менее, он не хочет быть покорным мужем!
Неважно.
 Фэн Даньхуа чувствовал, что может еще осмотреться. Он чувствовал, что 
некоторые из представленных ему девушек средней внешности все еще вполне
 ему подходят.
"Дедушка, я знаю.
. В этом году у меня появится девушка, и я приведу ее, чтобы встретиться с тобой". Фэн Даньхуа пообещал.
"Да.
 Именно так. Сяо Юй сможет жениться после того, как ты выйдешь замуж. 
Давайте, выпьем за то, чтобы два моих внука поженились раньше!"
Фэн
 Юй поднял свой бокал и выпил до дна. Он почувствовал облегчение и 
игнорирует смертельный взгляд своего старшего кузена. Да... этот год 
будет для него удачным!

    
  





  


  

    
      После Лунного Нового года Фэн Юй вернулся в Лос-Анджелес из-за матча 
НБА между командами "Лос-Анджелес Винд энд Рейн" и "Портленд Трэйл 
Блэйзерс". Пол Аллен позвонил Фэн Юю и сказал, что его команда легко 
победит "Ветер и дождь", как и в прошлый раз в Портленде.
Фэн Юй 
фыркнул. Хотя "Блейзерс" - более сильная команда, чем "Ветер и дождь", в
 предыдущей встрече "Блейзерс" выиграли всего 8 очков.
В 
баскетбольных матчах разница в счете в одну цифру означает, что обе 
команды находятся на одном уровне. Если один из игроков в этот день 
находится в форме или у команды идет победная серия, она может выиграть.
Сегодня
 Пол Аллен будет наблюдать за матчем со стороны, и он сказал, что у него
 будет хорошее настроение, когда он увидит, как его команда легко 
побеждает своих соперников.
Фэн Юй действительно ненавидел Пола 
Аллена. Элгин Бэйлор сказал Фэн Юю, что если бы "Блейзерс" не создавали 
проблем, то их план по восстановлению команды был бы более успешным.
LA
 Wind and Rain получили выбор на драфте и подписали игрока, которого 
рекомендовали Фэн Юй и тренер Джордж Карл. Однако для этого Wind and 
Rain пришлось заключить два невыгодных контракта. Это увеличило нагрузку
 на зарплату команды, и в ближайшие три года они не смогут подписать ни 
одного крупного игрока со свободного рынка!
Менеджер команды Элгин
 Бэйлор очень уважительно относится к Фэн Юй. Когда он работал под 
началом Дональда Стерлинга, его зарплата составляла всего 300 000 
долларов США - самая низкая среди всех менеджеров команды. Он получал 
даже меньшую зарплату, чем менеджеры из небольших городов, таких как 
Милуоки, Торонто и т.д.
Менеджер "Лос-Анджелес Лейкерс" получает 2
 миллиона долларов США в год, а средняя зарплата менеджеров команд НБА 
составляет от 70 000 до 80 000 долларов США. Более того, "Лос-Анджелес 
Клипперс" - это большой город в США!
Но посещаемость матчей 
"Клипперс" слишком низкая, и отказ владельца команды тратить деньги на 
лучших игроков - одна из причин. Элгин Бэйлор предложил реконструировать
 команду, но босс не согласен.
После того, как Фэн Юй возглавил 
команду, зарплата Элджина Бэйлора была увеличена до 800 000 долларов 
США, и ему были обещаны поощрения, если посещаемость достигнет 
определенного процента. Это почти в три раза больше, чем доход Элджина 
Бэйлора за предыдущий год!
Хотя Джордж Карл - тренер, делающий 
упор на оборонительную игру, он также хорош и в атаке. Основные игроки 
LA Wind and Rain - новички, как и Винс Картер. Многие говорили, что 
"Ветер и дождь" пожалеет об этом, когда подписал его.
Но теперь 
Картер доказал, что критики ошибались. В течение двух месяцев Картер 
быстро стал любимцем фанатов благодаря своим впечатляющим броскам. Это 
увеличило посещаемость, и у команды появилось много поклонников, 
несмотря на то, что она не попала в плей-офф. Другой игрок, Пол Пирс, 
также хорош в атакующих действиях и пользуется большой любовью тренера 
Карла. Рашард Льюис, который был последним игроком, оставшимся в 
"зеленой комнате", даже умеет бросать трехочковые. Хотя он все еще слаб в
 некоторых областях, он может создавать возможности для Картера и Пирса.
Единственный
 игрок, который не нравится тренеру, - это разыгрывающий Рафер Олстон. 
Если его первый разыгрывающий не травмирован, он никогда не будет 
использовать Рафера Алстона.
Первый разыгрывающий должен был стать
 главным выбором НБА два года назад, но был отвергнут из-за травм. Wind 
and Rain использовали несколько трансферов, чтобы подписать его. Тренер 
Карл сказал, что если Чонси Биллапс поправится, он станет очень хорошим 
разыгрывающим.
Шестого игрока зовут Мобли, и он будет работать в паре с Касселлом.
Остальные
 игроки - это бывшие игроки "Клипперс" и несколько игроков "плохих 
контактов". Эти игроки опытны, а некоторые даже имеют опыт игры в 
плей-офф. Они могут помочь в развитии новичков.
Элгин Бэйлор 
предупредил старших игроков, что новички будут ядром этой команды. Если 
кто-то из них посмеет издеваться над ними, он будет отстранен от игры!
Звездным
 игроком, которого Фэн Юй хотел набрать в команду, изначально был Скотти
 Пиппен, но сейчас он доволен своей нынешней командой.
Если бы это было возможно, он хотел бы нанять Джордана, но Джордан ушел на пенсию, и его не соблазнить деньгами.
После
 Джордана "Быки" потеряли еще одного члена своей чемпионской команды. 
Пиппен хотел получить более крупный контракт, но босс "Быков" отказался.
Wind
 and Rain предложили Пиппену 5-летний контракт на сумму 90 миллионов 
долларов, но он подписал контракт с Portland Trail Blazers на 5 лет на 
сумму 80 миллионов. Блейзерс" сказали ему, что он сможет продолжать 
выигрывать чемпионаты, если присоединится к ним, и в будущем станет 
больше Джордана!
Итак, Пиппен подписал контракт, и его обменяли на нескольких игроков.
Но
 Wind and Rain все же удалось подписать одного из игроков чемпионской 
команды Bulls. Они подписали Денниса Родмана на 3-летний контракт 
стоимостью 5 миллионов долларов США. Это хорошая сделка, так как Деннис 
Родман не смог найти общий язык со своими товарищами по команде "Буллз".
 Элгин Бэйлор боялся, что никто в команде не сможет контролировать 
вспыльчивый характер Денниса Родмана.
Но Фэн Юй сказал тренеру 
Карлу, что все в порядке. Если тренер и менеджер команды не смогут 
держать Родмана под контролем, он сам с ним разберется! Более того, 
тренер Карл пообещал, что сможет контролировать Родмана.
Деннис 
Родман - хороший игрок, в среднем он делал 12 подборов за игру. Его 
защита помогла команде и может помешать старшим игрокам создавать 
проблемы.
Wind and Rain не только получили права на выбор драфта в
 этом году. Они также получили права на некоторые драфт-пикеты на 
следующий год. У этой команды большое будущее.
Фэн Юй очень 
доволен выступлением Элгин Бэйлор. Возможно, эта команда и не попадет в 
плей-офф, но дела у команды идут гораздо лучше. Все считают, что если 
команда сможет получить двух лучших игроков в следующем году, то она 
точно сможет выйти в плей-офф!
Картер и Пирс - выдающиеся игроки, и
 оба получили награду "Новичок месяца НБА". Это первый случай в истории 
НБА, когда команда имеет двух лучших новичков.
Наступательный стиль команды позволил болельщикам вспомнить "Лос-Анджелес Шоутайм".
Хотя LA Showtime принадлежит "Лейкерс", баскетбольным болельщикам в 
Лос-Анджелесе все равно. Эта команда также является командой 
Лос-Анджелеса.
Сегодня Элгин Бэйлор специально распространил 
новость о том, что босс "LA Wind and Rain" будет смотреть матч в 
стороне, и их билеты были распроданы.
Фэн Юй подозревает, что эти 
люди здесь не для того, чтобы смотреть матч. Они здесь, чтобы посмотреть
 на Пола Аллена и его споры. В конце концов, обе команды не раз спорили в
 СМИ.
Многие также знают, что эти два акционера Microsoft недолюбливают друг друга!
Многие
 болельщики любят наблюдать за драками на площадке, но если они смогут 
увидеть, как дерутся боссы двух команд, это будет просто прекрасно. Они 
даже не против, если им придется заплатить в десять раз больше за билет!

    
  





  


  

    
      "Элгин, ты связался с таким количеством СМИ. Ты так уверен в нашей 
победе?" Фэн Юй пришел на Арену Ветра и Дождя в Лос-Анджелесе, чтобы 
посмотреть матч, и этот матч против команды Пола Аллена. Будет слишком 
неловко, если они проиграют.
"Босс, я спросил тренера Карла. Он 
сказал, что нашел слабое место "Блейзерс", и мы победим. Кроме того, 
основной разыгрывающий и центральный нападающий "Блейзерс" травмированы.
 Они отправят своих запасных игроков, и у нас будет преимущество. Пиппен
 тоже не в лучшей форме по сравнению с тем временем, когда он был в 
"Буллз"".
Фэн Юй кивнул. Неважно, сможет ли его команда попасть в плей-офф, но они должны выиграть у "Блейзерс".
Когда
 Фэн Юй появился на арене "Ветер и дождь", толпа зааплодировала. Многие 
болельщики подняли плакаты с благодарностью за то, что он изменил 
команду и привел в город новую арену.
Фэн Юй является акционером Wind and Rain Arena. Хотя он самый маленький из трех акционеров, он все равно является боссом.
Когда
 "Лейкерс" играют на арене "Ветер и дождь", они чувствуют себя неловко. 
Их результаты лучше, но им приходится играть на домашней площадке Wind 
and Rain в Лос-Анджелесе. Почему Басс не построил спортивную арену для 
"Лейкерс"?
На большом экране крупным планом показывают надменное 
лицо Пола Аллена. Матч еще не начался, а он ведет себя так, будто уже 
выиграл.
Многие любители баскетбола были удивлены тем, что на 
арене не дали крупным планом Фэн Юя, несмотря на то, что он был одним из
 акционеров.
Конечно, репортеры других телеканалов предоставили 
Фэн Юю много эфирного времени. Но Фэн Юй закрыл свое лицо бейсболкой и 
большими солнцезащитными очками. Поклонники баскетбола интересуются, 
есть ли у Фэн Юя уродливый шрам на лице или нет, почему он скрыл свое 
лицо?
Некоторые фанаты предполагают, что Фэн Юй знает, что его 
команда проиграет, и не хочет показывать свое лицо. На этот раз Пол 
Аллен привел 2 000 болельщиков "Блейзерс", чтобы поддержать свою 
команду. Его фанаты также внесли свой вклад в продажу билетов.
Бип, бип... Фэн Юй достал свой мобильный телефон и увидел, что Пол Аллен прислал ему SMS.
"Фэн, если ты сейчас будешь умолять меня, я скажу своей команде, чтобы она выиграла меньше 10 очков".
Проклятье! Этот ублюдок слишком высокомерен!
Фэн Юй показал SMS тренеру Карлу и сказал. "Вы сказали, что мы обязательно победим. Если мы проиграем, я буду унижен".
Карл
 гордо ответил. "Команда ознакомилась с несколькими наборами стратегий, а
 новички привыкли к темпу матчей. В этом году, из-за локаута, матчи 
проходят по строгому расписанию. Многие старые игроки травмированы, и их
 уровень физической подготовки не позволяет поддерживать их на должном 
уровне. Наши молодые игроки, возможно, не так искусны, но они могут 
бегать. Эти старшие игроки их не догонят!".
Судья начал матч своим свистком, но Ветер и Дождь потеряли мяч для прыжков. Блейзерс" начали атаку.
Пол
 Аллен повернулся и с гордостью посмотрел на Фэн Юя. Это разрыв между 
обеими командами. Он приказал своей команде с самого начала разгромить 
команду "Ветер и дождь". Он хочет унизить Фэн Юя!
Блейзеры набрали
 первые очки, и когда игроки еще праздновали удачный старт, они увидели,
 что игроки команды Ветра и Дождя начали бежать.
Команда "Ветер и 
дождь" проводит быструю контратаку. После трех длинных передач мяч 
переходит к Картеру. Ни одного игрока из команды соперников не оказалось
 рядом с ним, и он прыгнул и выполнил бросок на 360! Толпа ревела!
Фэн Юй хлопал. Именно такая игра нравится и ему, и болельщикам.
Блейзерс"
 начали свое нападение со средней площадки. Они предпочитали атаковать 
медленно и уверенно и забили свои первые три мяча.
Но команде 
"Ветер и дождь" также удалось забить свои первые три мяча. Их атаки 
длились менее 10 секунд, а самая короткая - всего 6 секунд. Каждый раз, 
когда "Блейзерс" забивали мяч, игроки "Ветра и дождя" успешно отвечали 
данками.
Картер и Пирс хотели быть лучшими игроками в команде. 
Картер - один из пяти лучших игроков, а Пирс - 8-й игрок. Оба они молоды
 и талантливы. Картер хорош в данках, а Пирс - в бросках в прыжке.
Оба хороши по-своему.
Оба игрока сильно прессинговали себя, и именно они всегда бежали впереди во время контратак.
Блейзерс"
 пропустили четвертый мяч, и Родман взял подбор. На этот раз игроки 
"Блейзерс" очень быстро вернулись на свою площадку, и Картер и Пирс не 
успели забить. Но Картеру удалось передать мяч Льюису, стоящему за 
трехочковой линией.
Как и во время тренировки, Льюис прыгает и бросает. Три очка!
Бип~~~
Блейзерс" взяли тайм-аут.
Пол Аллен в ярости. Он решил, что команда, которая первой возьмет тайм-аут, будет командой "Ветер и дождь".
Прошло
 всего две минуты с начала матча, а Блейзерс проигрывают 3 очка. Как 
такое возможно?! Команда "Ветер и дождь" даже не может пройти в 
плей-офф. Почему они лидируют?
Фэн Юй встал и поприветствовал всех игроков. "Хорошая работа! Мы победим сегодня!"
Карл
 собрал игроков вокруг себя. "Рафер Олстон, ты начинал с уличного 
баскетбола, и твои навыки владения мячом выдающиеся. Мне нужно, чтобы ты
 продемонстрировал свой дриблинг, чтобы привлечь соперников к выходу 
один на один с тобой. Но помните, вы разыгрывающий, и ваша 
первоочередная задача - передавать мяч. Картер, Пирс, вы двое должны 
использовать их слабости и набирать как можно больше очков. Льюис, ты 
должен помогать Элстону блокировать их игроков. Родман, подборы я 
оставлю тебе. Бегите! Вы все должны бежать, чтобы измотать их!".
Карл
 применил эту тактику, и в ней не участвовал центральный нападающий. 
Родман - центральный нападающий, но его работа заключается только в 
подборах.
После тайм-аута "Блейзерс" забили еще один мяч и сумели 
хорошо защититься, чтобы не дать "Ветру и дождю" провести быструю 
контратаку.
Но разыгрывающий "Ветра и дождя" слишком 
раздражителен. Он демонстрирует много эффектных дриблингов. Даже когда у
 него есть шанс прорвать оборону, он просто дриблит вокруг. Он даже 
жестами провоцирует разыгрывающего Блейзерс.
Разыгрывающий 
"Блейзерс" бросился вперед, но разыгрывающий "Ветра и дождя" бросил мяч в
 сторону обруча, Картер подпрыгнул и выполнил аллей-уп.
Картер на 
некоторое время завис на обруче, а затем вернулся на свою половину для 
защиты. Во время бега он высокомерно жестикулировал, изображая езду на 
мотоцикле!
После трех обменов разыгрывающий "Блейзерс" начинает 
игнорировать командную тактику и начинает выходить один на один с 
Олстоном. Он крупнее и сильнее Олстона и имеет преимущество.
Таким
 образом, остальные игроки "Блейзерс", включая Пиппена, не могут 
получить ни одного паса. Они могут только бегать туда-сюда по площадке.
Тренер
 Карл улыбается. Блейзерс" попали в его ловушку, и это темп команды 
"Ветер и дождь". В таком темпе эти старые игроки из "Блейзерс" скоро 
потеряют выносливость!

    
  





  


  

    
      "Вы все слабаки? Вы все еще смеете утверждать, что сможете выиграть 
чемпионат в этом году? Вы даже не можете победить такую паршивую 
команду, как "Ветер и Дождь"?! Как вы собираетесь выиграть чемпионат?!" 
Пол Аллен встал и закричал на своих игроков! Это их второй тайм-аут в 
течение пяти минут.
Тренер "Блейзерс" покраснел от смущения. Он 
хотел показать Джорджу Карлу, кто из них лучший тренер. Но теперь Карл 
показал, что он лучший, и использовал тактику, чтобы преодолеть слабость
 "Ветра и дождя", заключающуюся в неопытности игроков.
Ругань Пола
 Аллена в адрес своих игроков была показана на большом экране арены. 
Многие баскетбольные болельщики Лос-Анджелеса ликуют. Даже могучие 
"Блейзерс" были подавлены "Ветром и Дождем".
Многие баскетбольные 
фанаты пришли посмотреть на темповое нападение команды "Ветер и дождь", 
на данки Картера, великолепные навыки Пирса, экстремальный дриблинг 
Элстона, безумные прически Родмана, а также увидеть, как Фэн Юй спорит с
 Полом Алленом.
Однако большинство баскетбольных болельщиков не думали, что команда "Ветер и дождь" победит.
Но
 теперь никто не уверен, кто победит в этом матче. Хотя матч только 
начался, команда "Ветер и дождь" лидирует с отрывом в 9 очков.
Тайм-аут
 закончился, и обе команды выставили на матч своих запасных игроков. Но 
Пирс из команды "Ветер и дождь" все еще на площадке, и он будет 
партнером трех новичков и одного старшего игрока. Блейзерс" заменили 
всех игроков, кроме Пиппена. Но Пиппен в этом году находится не в лучшей
 форме. В прошлом он был экспертом в защите, но сегодня он не смог 
заблокировать три броска Пирса.
Фэн Юй в восторге. Среди новичков 
1998 года Пирс - один из лучших атакующих игроков. Другой новичок, 
Антаун Джемисон, тоже хороший игрок, несмотря на то, что он пока не 
проявляет своих талантов.
Другие игроки, включая Картера, не так 
хороши, как Пирс. Например, Картер не умеет делать шаг назад в прыжке, а
 его трехочковые броски не так точны, как у Пирса.
Зрители пришли в
 восторг, когда увидели, что Пирс выигрывает у Пиппена по всем 
параметрам. Это лучший новичок этого года, и команда "Ветер и дождь" 
получила сокровище. Болельщики могут увидеть, как эта команда выйдет в 
плей-офф в следующем году и станет чемпионом в течение 3-5 лет. Команда 
Wind and Rain может даже выиграть чемпионат раньше, чем Lakers. Да. Если
 Шак присоединится к команде Wind and Rain, то LA точно выиграет 
чемпионат в следующем году!
Фэн Юй не волнует, что думают 
болельщики. Он здесь только для того, чтобы смотреть матч и наслаждаться
 чувством победы над Полом Алленом.
В перерыве команда "Ветер и дождь" лидирует с перевесом в 13 очков. Разница невелика, но Карл сказал Фэн Юю, что они победили!
Посмотрите,
 игроки "Блейзерс" пыхтят как собаки. Хотя игроки "Ветра и дождя" тоже 
устали, они не так устали, как игроки "Блейзерс". Карл позволил Картеру,
 Пирсу и другим основным игрокам отдохнуть во время матча. После 
вчерашней легкой тренировки основные игроки показали, что у них 
достаточно выносливости.
Молодые, выносливые, быстро 
восстанавливаются, и матч идет в темпе Ветра и Дождя. Если "Ветер и 
дождь" все еще не сможет выиграть у "Блейзерс", то тренер Карл может 
отказаться от своего статуса одного из лучших тренеров в НБА.
"Родман,
 я думаю, что ты можешь набрать больше 20 очков в этом матче и даже 
побить свой личный рекорд по очкам, если ты готов идти в атаку. Покажи 
тем менеджерам и тренерам, которые принижали тебя и говорили, что ты не 
можешь показать свои способности. Это они не ценят твои таланты". сказал
 Карл в раздевалке Родману с волосами цвета радуги.
Родман однажды
 набрал более 30 очков за игру. Хотя большинство его очков набрано под 
кольцом, это показывает, что он умеет забивать.
Возможно, Родман 
не зарабатывает много денег на площадке, но за ее пределами он 
знаменитость. Когда он был в составе "Буллз", он стал вторым игроком 
после Джордана по уровню заработка.
Карл говорит Родману, что он 
может повысить свою коммерческую ценность как игрока, пока он хорошо 
играет, а команде все равно, чем он занимается в свободное время.
Цель
 Родмана как игрока - быть в центре внимания и зарабатывать деньги, 
чтобы наслаждаться жизнью. Раз тренер Карл дает ему такую возможность, 
он не упустит ее.
Началась вторая половина игры. Блейзерс" усилили
 защиту и использовали "человек на человека" против Картера и Пирса. Они
 не хотят давать им прикасаться к мячу, но Родман в ударе!
Родман 
брал защитные и атакующие подборы и забивал с помощью данков, лэй-апов и
 т.д. Ему даже удалось набрать очки с линии штрафных бросков. В этот 
момент многие болельщики почувствовали, что Родман может выиграть у 
Шака.
В заключительные пять минут матча "Блейзерс" заменили всех 
своих основных игроков, так как они проигрывали 20 очков! Со второй 
минуты матча "Ветер и Дождь" повели в счете!
Матч закончился, и Фэн Юй специально заблокировал выход Пола Аллена.
"Привет,
 Пол. Это захватывающий матч, верно? Почему ты не попросил меня? Если бы
 ты умолял меня, я бы попросил свою команду выиграть пять очков".
Пол Аллен в ярости. Бл**ь! Моя команда была разгромлена паршивой командой!
"А?
 Почему ты молчишь? Вздох... Звездный игрок, Пиппен, которого вы все 
подписали, сегодня играл хорошо. 20 очков, 6 подборов и 5 передач. 
Позвольте мне взглянуть на статистику новичка моей команды Пирса. 27 
очков, 5 подборов, 7 передач, 2 перехвата и 2 блока. О, зарплата этого 
новичка довольно высока. Она составляет более 2 миллионов долларов США. 
Какова зарплата вашего звездного игрока?".
Хотя сезон в этом году 
короче, зарплата Пиппена составляет более 11 миллионов долларов США. Как
 такой игрок может проиграть новичку?!
"Хмф! Фенг, твоя команда, даже не может попасть в плей-офф!"
"Да.
 Меня это тоже беспокоит. Ты думаешь, что НБА против моей команды или 
что-то в этом роде? Моя команда так сильна и не может пройти 
квалификацию. Эх, ты потратил деньги, чтобы заставить команду соперника 
дать тебе выиграть? Пожалуйста, поделись со мной.
Если это не слишком дорого, я могу купить пакет и позволить своей команде выиграть все оставшиеся матчи".
Кто потратил деньги на исправление матчей? О каком пакете ты говоришь?!
Пол Аллен сердито посмотрел на Фэн Юя. Моя команда прошла квалификацию благодаря своим возможностям!
Но Пол Аллен не может ответить Фэн Юю, потому что его команда была разгромлена командой Фэн Юя!
Разница
 в 20 очков показывает, что обе команды находятся на разных уровнях. Это
 как если бы топ-команды играли против команд из нижней таблицы.
"Хмф! Если вы способны, мы встретимся в плей-офф!"
"Мы пройдем квалификацию в следующем году, но я не уверен, что ваша команда пройдет квалификацию".
Хмф! Даже если ваша команда сможет пройти квалификацию, ваша команда также будет выгнана".
"Да.
 Нас могут выгнать, если мы не встретимся с "Блейзерс". Мы - паршивая 
команда, а Блейзерс - единственная команда, которую мы можем победить!" 
Фэн Юй ответил с улыбкой.

    
  





  


  

    
      "Фэн, это невероятно. Вы все выиграли у "Блейзера" с таким большим 
отрывом!". Игра только что закончилась, и Фэн Юй получил звонок от 
Кириленко, когда у игроков брали интервью.
Кириленко был больше рад победе команды Фэн Юя, чем победе своей собственной команды.
"Хахаха.
 В профессиональных матчах нет команд, которые могут быть непобедимыми. Я
 уже говорил. Если у нас будет правильный тренер, игроки и правильная 
стратегия, мы тоже сможем стать сильной командой".
Фэн Юй 
посоветовал Джорджу Карлу использовать атакующий стиль игры, чтобы 
привлечь болельщиков. Но Джордж Карл преподнес ему сюрприз. Посмотрите 
на болельщиков, ликующих на трибунах.
Пол Аллен потратил деньги на
 покупку билетов, предоставил транспорт и жилье для болельщиков 
"Блейзерс", чтобы они приехали в Лос-Анджелес. Его цель - дать 
болельщикам увидеть, как "Блейзерс" собираются разгромить "Ветер и 
дождь".
Но в итоге "Блейзерс" потерпели поражение, а их 2000 фанатов были разочарованы.
Поиздевавшись
 над Полом Алленом, Фэн Юй хотел поделиться своей радостью с кем-нибудь 
еще, когда Кириленко позвонил и поздравил его.
Кириленко тоже 
купил команду, New Jersey Nets. Хотя это тоже слабая команда, но все же 
это его команда. У "Нью-Джерси Нетс" сегодня тоже был матч, и Кириленко 
все равно уделил внимание матчу Ветра и Дождя. Он действительно хороший 
друг!
"Брат Ки, как сегодня выступила твоя команда?".
"Мы 
снова проиграли, но это нормально. В любом случае, игроки все еще 
осваиваются. Еще через два года, когда истекут "плохие контракты", 
команда станет намного сильнее. Я могу позволить себе подождать". 
непринужденно ответил Кириленко. Да. Он только что выплеснул свой гнев 
на менеджера команды и теперь чувствует себя лучше.
"Вы обменяли того разыгрывающего, о котором я вам говорил?".
"Да.
 Он сейчас в нашей команде и ранее набрал трижды двузначное количество 
очков. Фенг, ты не следил за моей командой?". сердито ответил Кириленко.
"А...
 Хахаха... Время наших матчей так близко, а я не заметил. Ты должен 
строить свою команду вокруг этого игрока, и вы все должны хорошо 
выступить".
Джейсон Кидд - разыгрывающий, которого больше всего 
хотел заполучить Фэн Юй, но он слишком дорог, и "Финикс Санз" 
проигнорировали просьбу "Ветра и дождя" обменять его.
Нью-Джерси 
Нетс" удалось заполучить Кидда, потому что они обменяли на него Марбери.
 Стиль игры Марбери более атакующий, и оба игрока по-своему великолепны.
В
 прошлой жизни Фэн Юй до 2000 года, после того как "Нью-Джерси Нетс" 
подписали Мартина и Джефферсона, они стали сильной командой. Но они все 
равно проигрывали "Лос-Анджелес Лейкерс" два года подряд.
Но в этой жизни, благодаря вмешательству Фэн Юя, история изменилась, и "Лейкерс" могут не выиграть чемпионат.
"Я
 тоже так думаю. Он отличный игрок, и мой тренер полон похвал в его 
адрес. О, я решил перестроить команду, чтобы изменить стиль игры. Я хочу
 получить быстрых игроков, которые могут забивать, для атакующего стиля 
игры. В следующем году моя команда будет другой".
А? 
Наступательный стиль игры "Нетс" вдохновлен мной? Похоже, что независимо
 от того, что я делаю, история будет идти своим чередом.
"Хорошо. У меня большие надежды на твою команду...
"Будет
 здорово, если обе наши команды станут чемпионами Восточного и Западного
 побережья. Мы можем играть друг против друга до 7-го матча в финале, и 
одна только прибыль от продажи билетов будет немалой." Кириленко 
рассмеялся.
Фэн Юй потерял дар речи. Их команды все еще находятся 
на дне, а Кириленко думает о финале. Да еще и подстраивать матчи, чтобы 
заработать?! Эта идея... очень интересная!
"Брат Ки, хватит мечтать. Шак из "Лейкерс" скоро достигнет своего пика, и обе наши команды могут не пройти его".
"Индивидуальные
 навыки не имеют большого значения в матче. Кроме того, мы можем 
подумать о том, как обменять Шака. В профессиональных лигах все может 
случиться". уверенно ответил Кириленко.
"Вы продадите лучшего игрока своей команды?".
"Если
 кто-то сможет сделать предложение, от которого я не смогу отказаться, 
то продам. Кроме того, Шак не может быстро бегать. Наш стиль игры - 
Fastbreak, и кто сказал, что мы не сможем победить? О, мы встретимся с 
"Блейзерс" еще через два дня.
Я подготовлю свою команду к тому, чтобы снова разгромить "Блейзерс"".
Разгромить
 "Блейзерс"? Ни одна команда не уверена в этом. Команда "Ветер и дождь" 
может выиграть сегодня, потому что их трехочковые сегодня более точны. 
Если нет, то они могут и не выиграть.
После сегодняшнего дня 
"Блейзерс" найдут способы борьбы с этой стратегией, и эта же стратегия 
не будет эффективной при следующей встрече.
"Я желаю вам успеха". сказал Фэн Юй.
......
Пол
 Аллен вернулся в Портленд вместе со своей командой на чартерном рейсе. 
Он в ярости, и все игроки не смеют издать ни звука. Это разительный 
контраст, когда они летят в Лос-Анджелес. По дороге в Лос-Анджелес 
игроки играли в карты и шутили.
Вчера игроки пообещали своему боссу, что ради него они разгромят команду "Ветер и дождь". Но в итоге они проиграли игру.
На
 пресс-конференции после матча игроки "Ветра и дождя" хвастались своей 
победой, а игроки "Блейзерс" также получили от репортеров информацию.
Нью-Джерси
 Нетс, которые только что проиграли свой матч с разрывом в 20 очков, 
заявили, что они разгромят Блейзерс в предстоящем матче через два дня.
С
 каких пор "Блейзерс" стали слабой командой? Они были сильной командой, 
которая каждый год попадает в плей-офф! Кроме того, с приходом Пиппена в
 команду в этом году, они должны были стать сильнее.
Пол Аллен 
знал причину. Фэн Юй и тот русский очень близки и являются партнерами во
 многих деловых предприятиях. Они даже вместе купили 
Эмпайр-стейт-билдинг.
Нет нужды говорить, что этот русский распространил эту новость, чтобы помочь Фэн Юю поставить Пола Аллена в неловкое положение!
New
 Jersey Nets - более слабая команда, чем Wind and Rain. Кроме Кидда, у 
них нет других звездных игроков. Как смеет такая команда утверждать, что
 они победят?".
Через три дня Пол Аллен спокойно покинул Нью-Джерси. Он никак не ожидал, что "Блейзерс" проиграют "Нетс".
Кидд был в своей лучшей форме, а остальные игроки "Нетс" - в огне.
Они использовали против "Блейзерс" тактику быстрых отрывов и трехочковых бросков, что привело к поражению "Блейзерс".
Перед
 самым финальным свистком трехочковый Кидда с хафкорта завершил матч. 
Хотя Кидд забил свой последний трехочковый удачно, это не могло изменить
 того факта, что "Блейзерс" проиграли этот матч!
СМИ начали писать
 о поражениях "Блейзерс" подряд. Они писали, что игроки "Блейзерс" уже 
старые, и команда должна быть перестроена. В противном случае они смогут
 только квалифицироваться в плей-офф и никогда не выиграют чемпионат! С 
начала сезона, когда "Блейзерс" подписали Пиппена, многие болельщики 
считали, что у "Блейзерс" есть шанс выйти в финал.
Пол Аллен, по 
мнению СМИ, является самым разочаровывающим владельцем команды НБА. Он 
был подавлен Фэн Юем в Microsoft и проиграл команде Фэн Юя на корте. 
Даже команда лучшего друга Фэн Юя выиграла у его команды.
Фэн Юй также не ожидал победы команды New Jersey Nets. Он расхохотался, когда увидел лицо Пола Аллена на экране телевизора.

    
  





  


  

    
      Пол Аллен искал возможность свалить Фэн Юя. Его желание - выгнать Фэн Юя из совета директоров Microsoft.
Но
 Фэн Юй имеет абсолютный контроль над китайским рынком. Это его 
преимущество, а Билл Гейтс доверял Фэн Юю. Вот почему план Пола Аллена 
не может быть реализован.
Пол Аллен знает, что Билл Гейтс не будет
 долго сотрудничать с Фэн Юем. Microsoft объявила, что не будет 
предоставлять Microsoft Office бесплатно во время запуска Win98.
Win98
 уже продается по низкой цене, и Microsoft не будет продолжать 
отказываться от части своей прибыли. Более 60% компьютеров в Китае 
используют оригинальную операционную систему Microsoft, и это считается 
победой Microsoft.
Когда Microsoft получит монополию на 
операционную систему в Китае, пострадают другие компании по производству
 программного обеспечения в Китае, и Microsoft поднимет цену на свою 
систему.
Узнав о плане Билла Гейтса, Пол Аллен больше не возражал 
против сотрудничества Microsoft с Фэн Юем. Он верил в Билла Гейтса, и 
после того, как Microsoft получит контроль над китайским рынком, он 
выгонит Фэн Юя из совета директоров!
Пол Аллен терпеливо ждал возможности выгнать Фэн Юя и унизить его.
Но теперь Пол Аллен не мог больше ждать!
Команда Фэн Юя несколько раз критиковала и позорила Пола Аллена в СМИ.
Когда люди Пола Аллена рекламировали его, чтобы он попал на обложку журнала, команда Фэн Юя раскрыла СМИ нечто удивительное.
Журнал
 первым связался с Фэн Юем, и Фэн Юй трижды отклонял их интервью. Это 
означает, что Фэн Юй - первый выбор, а Пол Аллен - лишь замена.
Пол Аллен в ярости!
Я
 всего лишь замена?! Я второй по величине акционер Microsoft и 
постоянный участник списка богатейших людей мира! Как я могу быть 
заменой Фенг Ю? Я один из основателей Microsoft! Без меня Microsoft не 
будет существовать! Мой IQ входит в десятку лучших в истории 
человечества! Сколько IQ у Фэн Юя?
Что Фэн Юй - всего лишь 
аутсайдер и вложился в Microsoft, заработав немного денег на фондовых 
рынках. Если бы не Билл Гейтс, как бы Фэн Юй смог войти в совет 
директоров?
Посмотрите, что произошло после того, как Фэн Юй вошел
 в совет директоров? Он пропустил большинство заседаний совета 
директоров без уважительных причин и попросил своего помощника делать 
всю его работу! Неужели он думает, что Microsoft - это его дом?!
Билл
 Гейтс также недоволен Фэн Юем из-за консоли для видеоигр. Пол Аллен 
считает, что если он сможет найти уважительную причину, то Фэн Юй 
обязательно будет выгнан!
Кроме Балмера, все остальные директора недовольны Фэн Юем.
Пол
 Аллен давно искал эту возможность. Сегодня кто-то сообщил ему важную 
информацию о Фэн Юе, и это может заставить Билла Гейтса согласиться 
выгнать Фэн Юя из совета директоров.
......
"Пол, я знаю, 
что вы с Фенгом недолюбливаете друг друга. Это открытый секрет, и все в 
компании знают об этом. Но Фенг очень важен для стратегии компании. Два 
года. Нам нужно еще только два года, и мы получим контроль над китайским
 рынком. В то время нам не понадобится помощь Фенга". убеждал Билл 
Гейтс.
Пол Аллен уже в 9-й раз просит Билла Гейтса выгнать Фэн Юя из совета директоров в этом году, и это только в марте.
Это означает, что Пол Аллен поднимал этот вопрос перед Биллом Гейтсом почти каждую неделю.
"Билл, если мы позволим Фенгу быть директором нашей компании, репутация Microsoft может быть подмочена".
"Что
 случилось? Пол, просто забудь о матче НБА. Это всего лишь игра, и ты не
 сможешь заработать на ней денег". Билл Гейтс подумал, что Пол Аллен 
расстроен тем, что его команда проиграла Фенг Ю и пытается найти 
оправдание.
"Я не говорю о баскетболе!" Пол Аллен сходит с ума. Почему все думают, что он расстроен поражением своей команды?
Хотя
 Пол Аллен и расстроен, но по сравнению с прибылью Microsoft его команда
 - ничто. Точно так же, как сказал Билл Гейтс. Его команда не может 
заработать для него денег.
Пол Аллен хочет выгнать Фэн Юя из 
совета директоров, а без бонусных акций Фэн Юя в конце года он сможет 
получить больше акций. Акции стоят больше, чем его команда.
Кроме того, если выгнать Фэн Юя из совета директоров, это больше повлияет на Фэн Юя, и Пол Аллен сможет унизить его.
"Билл,
 я говорю о делах Microsoft. У нас есть соглашение с производителями 
оборудования, что мы не будем производить ПК и его компоненты, верно?"
"Да. Игровая консоль не считается ПК или его компонентами". Билл Гейтс недоумевает, почему Пол Аллен спрашивает его об этом.
"Это значит, что всем нашим директорам запрещено производить компоненты ПК, так?"
"Вы
 говорите об акциях Фэн Юя в Lenovo? Его доля в Lenovo не имеет к нам 
никакого отношения. Кроме того, ПК, которые он производил, не под маркой
 Microsoft, а основной рынок Lenovo находится в Китае. Китайское 
правительство также имеет долю в этой компании".
"Нет. Я говорю не о Lenovo. Я говорю о компании Nvidia, производящей графические карты".
"Я
 слышал о Nvidia раньше. Но какое отношение она имеет к Фенг Ю и 
Microsoft? Все аппаратные компоненты должны быть совместимы с нашим 
программным обеспечением. Разве это не нормально?"
"Но что если 
Фенг владеет контрольным пакетом акций этой компании? Эта компания 
специализируется на графических картах, а Фэн - один из директоров 
Microsoft и член совета директоров. Не подумают ли другие производители 
оборудования, что мы используем Фэн Юя для выхода на рынок 
оборудования?" Пол Аллен сказал.
"Это... Nvidia не имеет ничего 
общего с Microsoft, и у Microsoft нет никаких акций в этой компании. 
Другой производитель аппаратного обеспечения не должен ничего говорить".
У
 Билла Гейтса разболелась голова. В прошлом году компания Microsoft была
 признана виновной в нарушении антимонопольного законодательства, 
поскольку она объединяла и продавала свои продукты. На Microsoft также 
подали в суд за монополизацию рынка во многих странах.
Если 
"Майкрософт" по недоразумению войдет в сектор производства аппаратного 
обеспечения, компания столкнется с еще большими проблемами.
"Билл, хватит колебаться. Фенг очень амбициозен.
Он хочет войти как в индустрию аппаратного, так и программного 
обеспечения и стать лидером рынка в секторе ИТ. В прошлом году его 
объявили вторым самым богатым миллиардером в мире, и он становится 
высокомерным. Вы еще можете победить его в этом году, но что насчет 
следующего года? Если Фенг будет контролировать и аппаратное, и 
программное обеспечение, его чистая стоимость выстрелит вверх и подавит 
вас!".
Пол Аллен знает, насколько важен титул самого богатого 
миллиардера в мире для Билла Гейтса, несмотря на то, что последний 
всегда показывал, что его это не беспокоит.
Билл Гейтс сделал секундную паузу и сказал. "Думаю, мне пора поговорить с Фенгом".

    
  





  


  

    
      "Билл, ты сказал, что у тебя есть что-то срочное, что нужно обсудить 
со мной?" Фэн Юй вошел в кабинет Билла Гейтса и сел на диван.
"Фэн, мне нужно кое-что уточнить у тебя. Я слышал, что вы приобрели производителя графических карт Nvidia".
"Это
 так. Приобретение этой компании было довольно хлопотным делом. Из-за 
этой компании я приобрел две небольшие венчурные инвестиционные 
компании. Но мне принадлежат только контрольные пакеты акций. Что 
случилось? Вы тоже хотите инвестировать?" Фэн Юй с улыбкой смотрит на 
Билла Гейтса. Это компания по производству оборудования. Вы 
осмеливаетесь инвестировать?
"Фенг, ты должен знать, что из-за 
доминирования Microsoft в индустрии программного обеспечения я не могу 
войти в сектор аппаратного обеспечения. На Microsoft сейчас подали в суд
 за монополию, но, к счастью, производители оборудования поддерживают 
нас. Если мы потеряем их поддержку, то это будет проигрышная ситуация 
для обеих сторон".
"О, как жаль". ответил Фэн Юй. Этот человек - 
самый богатый миллиардер в мире, но его ограничивают в стольких сферах. 
Он даже не может инвестировать, как ему хочется.
Билл Гейтс сошел с
 ума. Что значит "жаль"? Я - Билл Гейтс! Самый богатый человек в мире на
 протяжении нескольких лет! Вы думаете, меня нужно жалеть?!
"Фенг,
 я думаю, ты не понял, что я имею в виду. Я говорю о том, что Microsoft 
не может войти в индустрию производства аппаратного обеспечения или 
выпускать собственную марку ПК." сказал Билл Гейтс.
"Я знаю, и поэтому я сказал, что это очень жаль".
"Фенг, ты тоже из Microsoft!"
"Я
 из Microsoft? Кто тебе такое сказал? Когда люди упоминают Microsoft, 
они думают о тебе, Поле и Стиве. С каких пор я стал представителем 
Microsoft? Вы собираетесь передать мне должность генерального 
директора?" спросил Фэн Юй.
Билл Гейтс чуть не взорвался от гнева из-за слов Фэн Юя. Что вы имеете в виду, говоря, что я хочу передать вам свою должность?!
Сколько
 дней вы провели в своем офисе за год?! Ты хочешь стать генеральным 
директором? Даже если мне придется покинуть свой пост, я выберу Пола или
 Стива в качестве своего преемника. Почему я должен отдавать его тебе?!
Если
 вы хотите стать генеральным директором Microsoft, вы должны любить и 
относиться к компании как к своему дому. Вы должны относиться к ней как к
 карьере всей своей жизни!
Выполнили ли вы хоть одно из этих требований? Ты потерпел неудачу во всех аспектах!
"Фенг, как бы ты ни отрицал, ты один из директоров Microsoft. Что бы ты ни делал, люди будут ассоциировать это с Microsoft".
"Не
 совсем так. Возможно, ты слишком высокого мнения о Microsoft". Фэн Юй 
бросил боковой взгляд на Билла Гейтса. Что бы я ни делал, люди будут 
ассоциировать это с Microsoft?! А как же Wind and Rain Holdings и Tai 
Hua Holdings? Возможно, Microsoft сейчас самая дорогая компания в мире, 
но она не так могущественна, как вы думаете. Вы все можете гордиться 
тем, что работаете в Microsoft, но для меня это всего лишь другая 
компания.
Это не компания, созданная Фэн Юем, и Фэн Юй также не 
владеет контрольным пакетом акций. Даже бренд не имеет никакого 
отношения к Фэн Юю, и почему он должен гордиться Microsoft?
Фэн Юй
 использовал свой статус директора Microsoft только для того, чтобы 
инвестировать в США. Теперь он - второй богатейший миллиардер мира, и 
статус Microsoft ему больше не нужен.
Фэн Юй по-прежнему занимает 
второе место в списке этого года, но его чистая стоимость оценивается в 
30 миллиардов долларов США. Это далеко от 45 миллиардов долларов США, 
принадлежащих Биллу Гейтсу, но многие считают, что Фэн Юй станет тем 
человеком, который превзойдет его в будущем!
На самом деле, многие
 считали, что Фэн Юй обгонит Билла Гейтса еще до того, как ему 
исполнится 40 лет! Это объясняется тем, что инвестиции Фэн Юя 
диверсифицированы, а большинство его компаний не котируются на бирже.
Когда
 Фэн Юй перечислит свои компании, его чистая стоимость может превысить 
стоимость Билла Гейтса. Некоторые люди даже считают, что чистая 
стоимость Фэн Юя может превысить стоимость Билла Гейтса, если половина 
его компаний будет зарегистрирована!
В конце концов, когда 
компания выходит на биржу, цены на акции могут резко вырасти, и 
стоимость компании может увеличиться в несколько раз.
Конечно, 
доля акций Фэн Юя будет размыта, но стоимость его акций возрастет, и его
 состояние может превысить состояние Билла Гейтса.
.
В конце концов, Фэн Юй - гений инвестиций. Он никогда не делал неудачных инвестиций!
Фэн
 Юй уважал и презирал Билла Гейтса. Он уважал Билла Гейтса за то, что 
тот за несколько лет создал такую успешную компанию, как Microsoft, но 
презирал его за высокомерие. Неужели он действительно думал, что никто 
не сможет отнять у него титул самого богатого миллиардера в мире?
"Фенг,
 если производители оборудования узнают, что вы владеете контрольным 
пакетом акций Nvidia, это принесет компании много проблем. Они могут 
подумать, что это действия Microsoft..."
"Кто подумает, что это действия Microsoft? Я также владею акциями Lenovo. Кто-нибудь сказал.
что Microsoft контролирует Lenovo через меня?" Фенг Ю перебил Билла Гейтса.
"Да!
 Как Lenovo так быстро выросла? Как Lenovo за несколько лет стала 
ведущим производителем ПК в Азии, и почему они являются дистрибьюторами 
Microsoft в Китае? Они также получают субсидированную ставку на 
операционные системы Microsoft". Билл Гейтс ответил.
Проклятье! Эти люди думали, что Microsoft помогла Lenovo вырасти.
Lenovo
 может добиться успеха, потому что они лучше понимают китайский рынок и 
пользуются поддержкой китайского правительства. Фэн Юй также дал Lenovo 
несколько советов, и их успех не имеет ничего общего с Microsoft!
То, что вы сказали, отрицает тяжелую работу многих людей, и вы думаете, что без Microsoft Lenovo потерпит неудачу?
В прошлой жизни Фэн Юя, Lenovo стала крупнейшим в мире производителем ПК без ведома Фэн Юя!
"Билл,
 ты должен понимать, что я являюсь крупнейшим акционером Lenovo, а в 
Microsoft у меня было меньше акций, чем у Стива. Неужели ты думаешь, что
 я соглашусь отдать большую прибыль за меньшую?"
Прежде чем Билл 
Гейтс успел что-то сказать, Фэн Юй продолжил. "Вы говорите так, будто я 
воспользовался преимуществами Microsoft. Но без моей помощи, как вы 
думаете, может ли Microsoft быть настолько успешной в Азии? Думаете ли 
вы, что ваша доля рынка может увеличиваться так быстро?
Вы 
намекаете на то, что мне следует отказаться от акций Nvidia, чтобы 
предотвратить ущерб Microsoft. Я хочу спросить вас. На каком основании?"

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс не ожидал, что Фэн Юй будет говорить с ним таким твердым тоном.
Даже
 когда Билл Гейтс встречался с президентом США, он держал голову высоко 
поднятой. Он вдруг понял, что, похоже, он слабее Фэн Юя.
Билл 
Гейтс - самый богатый миллиардер в мире, и его активы в 1,5 раза больше,
 чем у Фэн Юя. Это огромный разрыв, и он не думает, что активы Фэн Юя 
превзойдут его, когда Фэн Юй перечислит свои компании.
После 
запуска Win98 прибыль Microsoft выросла, а цены на акции компании резко 
взлетели. По оценкам, к концу года стоимость акций Microsoft удвоится. В
 то время активы Билла Гейтса могут достигнуть более 90 миллиардов 
долларов США.
Акции Фэн Юя в Microsoft стоят всего 26 миллиардов. 
Как можно сравнивать Фэн Юя с Биллом Гейтсом? Независимо от того, 
насколько прибыльными являются другие компании Фэн Юя, эти компании не 
достигнут 50 миллиардов долларов США. Он может еще больше увеличить их 
разрыв!
Разница между Биллом Гейтсом и Фэн Юем будет увеличиваться, и как Фэн Юй смеет так разговаривать с Биллом Гейтсом?!
Билл
 Гейтс знает, что исключение Фэн Юя из совета директоров Microsoft не 
повлияет на активы Фэн Юя, поскольку многие из его компаний не связаны с
 ИТ.
Но сейчас Биллу Гейтсу действительно захотелось выгнать Фэн 
Юя! Фэн Юй владеет только некоторыми голосующими акциями, и он может 
только выдвигать кандидатуру генерального директора. Но он не может 
определить, кто будет генеральным директором!
Если Билл Гейтс 
действительно выгонит Фэн Юя из совета директоров, они рассорятся. Это 
может сказаться на сотрудничестве в области игровых консолей, которое 
только началось. Более того, продажи Microsoft в Китае окажутся под 
угрозой.
Билл Гейтс решил сначала проверить Фэн Юя. Если Фэн Юй 
готов повысить цены на программное обеспечение Microsoft в Китае, он 
может не обращать внимания на этот вопрос.
Билл Гейтс уверен, что 
эти производители оборудования не будут ссориться с Microsoft из-за 
маленького завода по производству графических карт, который не имеет 
никакого отношения к Microsoft.
"Фенг, я говорю это с точки зрения Microsoft и с вашей точки зрения.
Независимо от того, сколько вы инвестировали в другие компании, прибыль
 Microsoft будет самой высокой. Она превзойдет прибыль вашей 
инвестиционной компании. Вы должны знать, как хорошо продается наше 
программное обеспечение, а цены на наши акции к концу этого года 
удвоятся! На тот момент компания будет стоить более 600 миллиардов 
долларов США, а знаете ли вы, сколько стоят ваши акции Microsoft?"
"Да, и что?" спросил Фэн Юй.
Именно так. И что?
Фэн
 Юй владеет акциями Microsoft, и Билл Гейтс не может заставить его 
продать свои акции. Поэтому, если Microsoft заработает деньги, Фэн Юй 
тоже заработает. Но когда другие компании Фэн Юя заработают деньги, 
Microsoft не получит ни доли.
Фэн Юй может не обращать внимания на
 то, что говорит Билл Гейтс, и независимо от того, является он 
директором или нет, он все равно будет получать дивиденды.
"Фэн, 
если ты инвестировал в эту компанию по производству оборудования, а 
посторонние люди решили, что это план Microsoft, мы столкнемся с большим
 количеством судебных исков, и цены на наши акции пострадают! Ты также 
понесешь огромные убытки!"
"Мне все равно." непринужденно ответил Фэн Юй.
Даже
 не имея акций Microsoft, Фэн Юй уверен, что через пять-восемь лет он 
превзойдет Билла Гейтса. Microsoft достигла своего пика, и после 2000 
года цены на ее акции упали более чем на 40% в течение пяти лет!
Все
 инвестиции Фэн Юя будут продолжать хорошо работать, а некоторые даже 
взлетят до небес. С точки зрения нормы прибыли, Microsoft не является 
фантастической.
Этот год будет последним для Microsoft, и Фэн Юй 
планировал продать свои акции Microsoft до начала следующего года. Если 
он сможет и дальше быть директором, он не против оставить себе эти 
голосующие акции.
Билл Гейтс в шоке смотрит на Фэн Юя. Что он сказал? Ему все равно?!
Как
 ему может быть все равно? Кому может быть безразличен рост более чем на
 10 миллиардов долларов США? Даже будучи самым богатым человеком в мире,
 он также очень обеспокоен 10 миллиардами долларов США.
Мы говорим о 10 миллиардах долларов США, а не о 100 долларах!
"Фэн, у нас общие интересы, и я уступил тебе в сотрудничестве по видеоигровым консолям.
Я ведь не слишком многого прошу, чтобы вы уступили сейчас?". Билл Гейтс ответил.
"Это
 совместное предприятие, и шансы на успех выше, если я буду владеть 
контрольным пакетом акций. Без Microsoft я также могу разработать свою 
собственную игровую консоль. Мои компании разработали множество 
технологий для этой игровой консоли. Но без меня Microsoft потерпит 
неудачу! Упомянутая вами "уступка" - это просто принятие правильного 
бизнес-решения".
"Я уже спрашивал ранее. На каком основании я 
должен уступить вам? Microsoft получит наибольшую прибыль, если я 
уступлю, но что я получу взамен? Кроме того, это моя собственная 
компания, и почему я должен уступать ее Microsoft? Если вы готовы 
увеличить мою долю голосующих акций до 10%, я могу подумать". Фэн Юй 
улыбнулся и сказал.
"Невозможно!" Билл Гейтс без колебаний отказал Фэн Юю.
Если
 Билл Гейтс согласился увеличить количество голосующих акций Фэн Юя до 
10%, то кто откажется от своих акций? Пол и Балмер не отдадут свои 
акции, а у других акционеров не так много акций. Он единственный, кто 
должен был отдать Фэн Юю голосующие акции.
Но если Билл Гейтс 
отдаст Фэн Юй голосующие акции, он будет владеть менее чем 50% акций 
Microsoft. Он больше не будет иметь абсолютного контроля над компанией.
Кроме того, кто знает, не потребует ли Фэн Юй чего-то еще, если Билл Гейтс уступит ему в этой просьбе.
Пол прав! Фэн Юй слишком амбициозен!
IBM - единственная компания, которая сильна в аппаратном и программном обеспечении. Собирается ли Фэн Юй создать вторую IBM?
Абсолютно нет!
"Фэн, ты директор Microsoft, и ты должен ставить интересы Microsoft выше своих!"
"Я - крупнейший акционер Nvidia. Разве я не должен учитывать интересы Nvidia в первую очередь? возразил Фэн Юй.
Директор или даже генеральный директор - это всего лишь должность. Акционер - это инвестор и одновременно босс!
"Фэн, если это так, то я думаю, что вы не подходите на должность директора Microsoft". Билл Гейтс повысил голос.
Фэн Юй знал, что рано или поздно Билл Гейтс рассорится с ним. Но это произошло гораздо раньше, чем он ожидал.
Но... и что?
Это
 всего лишь должность директора. Привилегия быть директором - это всего 
лишь получение информации из первых рук. Даже без статуса директора он 
также является акционером Microsoft и может присутствовать на собрании 
акционеров. Но это лишь немного больше хлопот, поскольку собрания 
акционеров проводятся не так часто, как собрания совета директоров.
"Билл,
 это твое решение? Отлично. С этого момента я больше не являюсь 
директором Microsoft. Microsoft больше не может вмешиваться в мои 
инвестиции, верно? Билл, в будущем ты пожалеешь о сегодняшнем решении!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вышел из кабинета Билла Гейтса и позвонил Ральфу по телефону, 
чтобы тот собрал вещи в своем офисе. Они не будут использовать свой офис
 в Microsoft.
Билл Гейтс посмотрел на спину Фэн Юя и вдруг пожалел о своем решении. Он тряхнул головой, чтобы прогнать эту мысль.
Исключение Фэн Юя из совета директоров - правильное решение в интересах Microsoft и Билла Гейтса.
Фэн Юй, должно быть, блефует. Как он может заставить Билла Гейтса пожалеть? Неужели из-за его влияния в Китае?
Дистрибьюторский
 контракт Microsoft с Lenovo заканчивается в следующем году. Даже если 
контракт заканчивается в этом году, Microsoft продала много своего 
программного обеспечения в Китае, и ее доля рынка постоянно растет.
Билл
 Гейтс уверен, что без Lenovo найдутся другие компании, которые захотят 
стать их дистрибьюторами. Они также могут обойтись без дистрибьюторов, 
поскольку у них есть филиал в Китае.
Пойдет ли Microsoft под откос
 без помощи Фенг Ю? Никто не помогал Microsoft в Европе, и им все равно 
удалось проникнуть на европейский рынок.
.......
"Босс, все наши вещи собраны, машина стоит внизу. Мы уезжаем вот так просто?" Ральф стоял рядом с Фэн Юем возле их офиса.
"Да.
 Пусть кто-нибудь вынесет наши вещи. У нас есть офис в Амазонии, и мы 
оставим здесь несколько наших людей. Через несколько дней вы переедете в
 свой офис в Эмпайр Стейт Билдинг "Ветер и дождь"". Фэн Юй похлопал 
Ральфа по плечу. Ральф не сказал ни слова и ничего не спросил, когда Фэн
 Юй попросил его собрать их вещи, и такое отношение Фэн Юю понравилось.
Ральф довольно способный и выполнил большинство заданий, которые дал ему Фэн Юй.
Ральф
 очень взволнован. Наконец-то он сможет работать в своем нью-йоркском 
офисе в Wind and Rain Empire State Building! Ему надоело работать в 
Microsoft.
Ральфу приходится выдерживать оскорбления и язвительные
 замечания Пола Аллена, а Microsoft находится в маленьком городе, в 
отличие от Нью-Йорка.
Нью-Йорк - родной город Ральфа, и его жена и дети будут рады переехать туда.
Среди
 команды помощников Фэн Юя есть один сотрудник, который является местным
 жителем Вашингтона. Поэтому Ральф разрешил ему остаться в Вашингтоне, 
чтобы передавать ему новости Amazon и Microsoft.
Многие сотрудники
 Microsoft заметили, как Фэн Юй и его люди собирают вещи и уходят. В 
течение пяти минут все сотрудники Microsoft узнали об этом.
Административный
 отдел выпустил внутреннюю служебную записку. "По личным причинам 
заместитель президента по Азии Фэн Юй покинул пост директора и 
заместителя президента по Азии. С этого момента Фэн Юй больше не будет 
занимать никаких должностей в Microsoft!".
Эта новость потрясла всех сотрудников Microsoft.
Что?! Фэн Юй покинул пост директора и заместителя президента по Азии Microsoft?!
Как
 такое возможно? Кто откажется от этих должностей? Даже если Фэн Юй 
является вторым богатейшим человеком в мире, у него нет причин 
отказываться от своих полномочий в Microsoft. Более того, высший 
руководящий состав получит бонусные акции от компании.
Многие 
сотрудники предполагают, что Фэн Юй ушел в отставку не по собственному 
желанию. Его должен уволить Microsoft или Билл Гейтс!
Разве Билл 
Гейтс не пригласил Фэн Юя стать директором Microsoft? Чтобы ввести Фэн 
Юя в совет директоров, Билл Гейтс обменял с ним несколько голосующих 
акций. Что случилось сегодня?
Неужели Фэн Юй угрожает статусу Билла Гейтса как самого богатого человека в мире? Если нет, то почему Фэн Юй покинул Microsoft?
Но
 многие сотрудники заметили, что Фэн Юй не выглядит расстроенным из-за 
своего ухода из Microsoft. На самом деле, он выглядит... счастливым?
Именно так. Многие видели, что Фэн Юй улыбается.
Но почему Фэн Юй улыбается?
Фэн
 Юй счастлив, потому что он больше не является директором Microsoft и 
может сбросить акции Microsoft в конце года без необходимости давать 
объяснения.
Поначалу Фэн Юй жалел Билла Гейтса, если он сбросит 
акции Microsoft и спровоцирует лопание пузыря Dot.com. В конце концов, 
Билл Гейтс помогал ему в прошлом.
Но теперь Фэн Юй не чувствует никакого давления и даже с нетерпением ждет этого дня.
Компания Wind and Rain Consulting вложила большую часть своих средств в
 акции американских технологических компаний, включая Microsoft.
Когда
 Фэн Юй объявил, что продаст все свои акции Microsoft в конце года, это 
станет серьезным ударом для всех американских технологических компаний. 
Все их акции резко упадут!
Это приведет к финансовому кризису.
Но Фэн Юй не американец и должен был продать все свои американские акции.
Когда все сотрудники Microsoft гадают о причине ухода Фэн Юя, один человек торжествует. Этот человек - Пол Аллен.
Успех! Пол Аллен наконец-то добился успеха!
Выгнав
 Фэн Юя из совета директоров, Полу Аллену больше не придется смотреть на
 раздражающее лицо Фэн Юя. Даже если он встретит Фэн Юя в других местах,
 он сможет смотреть на Фэн Юя свысока.
Пол Аллен по-прежнему 
является директором Microsoft и вторым по величине акционером, а Фэн Юй 
больше не имеет никакого права голоса в Microsoft!
"Марк! Сообщи 
нашим людям, чтобы завтра пришли ко мне домой. Мы устроим вечеринку. 
О... дай каждому из них по 10 000 долларов США в качестве бонуса!"
Помощник
 Пола Аллена, Марк, немедленно информирует непосредственных подчиненных 
Пола Аллена. Как доверенный помощник Пола Аллена, он знает, почему Пол 
Аллен находится в таком хорошем настроении.
Директор Фенг, враг Пола Аллена, был выгнан из Microsoft!

    
  





  


  

    
      Новость о том, что Фэн Юй покинул Microsoft, была передана в СМИ. Это
 не направлено против Фэн Юя. Microsoft - компания, акции которой 
котируются на бирже, и о любых перемещениях высшего руководства должно 
быть сообщено.
После того как было объявлено об уходе Фэн Юя, 
новостные СМИ обратились в Microsoft, чтобы выяснить причины. СМИ было 
интересно, заставили ли Фэн Юя уйти в отставку.
СМИ узнали, что 
Фэн Юй покинул Microsoft вчера, а Пол Аллен представлял Microsoft, чтобы
 сделать заявление. Фэн Юй подал в отставку, потому что он считает, что 
не подходит для того, чтобы занять высшую руководящую должность в 
Microsoft.
Пол Аллен не сообщил, почему Фэн Юй считает себя 
неподходящим, и лишь загадочно улыбнулся репортерам, подтверждая 
подозрения в том, что Фэн Юй был уволен.
Репортеры поспешили к 
дому Фэн Юя, но заметили, что снаружи стоит ряд телохранителей. Дом Фэн 
Юя является его частной собственностью, и никто не смеет вторгаться в 
него. Если кто-то войдет в дом без разрешения, хозяин может открыть 
огонь!
Поэтому репортеры могут только ждать снаружи и не смеют 
входить. Даже без телохранителей они тоже опасаются, что Фэн Юй будет 
стрелять в них.
"Босс, снаружи много репортеров, которые хотят 
взять у вас интервью. Может, попросить их уйти?" Ральф остался в доме 
Фэн Юя вчера и был шокирован, увидев так много людей снаружи.
"Ты 
можешь пойти, встретить их и попросить уйти. Ты должен знать, что 
сказать". Фэн Юй продолжал есть свой завтрак. Хотя сейчас уже 10 утра, 
но вчера он допоздна засиделся за игрой в "Легенду о Мире". Ха! На 
американских серверах одни тупицы!
Ральф вышел за дверь, а Фэн Юй получил звонок от Кириленко.
"Фэн,
 что случилось? Я получил новости, как только проснулся. Ты 
действительно уволился из Microsoft?" Громкий голос Кириленко почти 
разорвал барабанные перепонки Фэн Юя.
"Да. Я больше не работаю в 
Microsoft и буду просто одним из акционеров, без каких-либо 
обязанностей". непринужденно ответил Фэн Юй.
"Почему? Это из-за Пола?" сердито спросил Кириленко.
"Он
 - одна из причин, но только он один не может решить, смогу ли я и 
дальше оставаться в Microsoft. Я рассорился с Биллом Гейтсом, так как он
 пытался вмешиваться в мои дела".
"Хмф! Кем он себя возомнил? Он 
смеет вмешиваться в ваш бизнес? Почему бы вам не выбросить свои акции 
Microsoft? В любом случае, наша компания по производству программного 
обеспечения в будущем станет конкурентом Microsoft".
"Я намерен это сделать". Фэн Юй рассмеялся.
"Что
 ты сказал? Ты действительно собираешься продать свои акции Microsoft?! 
Акции Microsoft растут. Хотя они и не взлетают, но и не падают. О чем вы
 думаете?!"
Кириленко был очень удивлен. Фэн Юй любит 
инвестировать в Microsoft, и в прошлом его самой большой инвестицией 
была покупка акций Microsoft. Почему он решил продать свои акции 
Microsoft именно сейчас? Только потому, что он рассорился с Биллом 
Гейтсом!?
Но это невозможно. Даже если Фэн Юй и поссорился с 
Биллом Гейтсом, эти акции Microsoft все равно принадлежат Фэн Юю, и он 
не обязан их продавать. Более того, Фэн Юй считает, что нужно позволять 
другим зарабатывать для него деньги.
Ранее Кириленко шутил. Может быть, Фэн Юй тоже шутит с ним?
"Кто
 сказал, что акции Microsoft не упадут? Если я продам свои акции 
Microsoft, цены на акции резко упадут. Хорошо. Не беспокойтесь обо мне. 
Со мной все в порядке, и я просто перевожу свои инвестиции в другую 
компанию. В этом мире нет компаний, которые могут оставаться на вершине 
вечно".
"Фенг, я тоже купил несколько акций Microsoft. Ты должен не забыть сообщить мне, когда будешь сбрасывать их акции".
"Хахаха... Не волнуйся. Почему я не сообщу тебе?"
"Фенг, ты действительно в порядке? Хочешь, я навещу тебя в Сиэтле, чтобы выпить?".
"Нет
 необходимости. Я поеду в Нью-Йорк через несколько дней. Давай 
поболтаем, когда я приеду". Выпить со мной? Вы просто пытаетесь 
заставить меня выпить с вами!
После того, как Кириленко положил трубку, позвонил Фу Гуанчжэн. "Брат Фэн, я видел новость о твоем уходе из Microsoft".
"Да. Теперь все об этом знают?
Ничего особенного, к тому же мне не нравится быть режиссером в первую очередь. Вы должны знать об этом".
"Я
 понимаю. Но я чувствую, что Microsoft неблагодарна, ведь вы помогли им 
выйти на рынок Китая! Это убивает осла в тот момент, когда он покидает 
жернова!".
Фэн Юй: "......" Ты осел! Кто так утешает других?!
"Со
 мной действительно все в порядке, и я с самого начала хотел уволиться. Я
 также продам свои акции Microsoft позже и сосредоточусь на развитии 
Lenovo Kingsoft."
"Ты действительно в порядке? Вы не разочарованы?"
"А
 что тут разочаровываться? То, что я не буду директором, не помешает мне
 зарабатывать деньги. Неужели вы думаете, что другие могут переступить 
через меня только потому, что я больше не являюсь директором Microsoft?"
 гордо ответил Фэн Юй.
Директор Microsoft - это всего лишь дополнительное звание. Даже без этого титула Фэн Юй все еще может блистать!
"Хорошо. Через несколько дней я улетаю в США. Тогда и пообщаемся".
Фэн Юй знает, что Фу Гуанчжэн представляет семью Фу во время звонка.
Через
 некоторое время Ли Цзэкай позвонил, чтобы утешить Фэн Юя. Он почти 
уверен, что Фэн Юя выгнали из Microsoft, потому что, когда Фэн Юй еще 
был директором, он ни разу не был на работе. Хотя Фэн Юй не получает 
зарплату, в конце года он получит бонусные акции.
У Фэн Юя не было причин увольняться, так как работа директором или не директором помешает ему делать то, что он хочет.
Камеда Масао, Лю Чуаньчжи, Хейтаро Накаджима и др. позвонили, чтобы утешить Фэн Юя.
Фэн
 Юй потерял дар речи. Неужели я похож на человека, который не может 
смириться с жизненными неудачами? Более того, как это можно считать 
неудачей?
Фэн Юй продолжал объяснять им... Я в порядке и не 
нуждаюсь ни в каких утешениях. Я очень счастлив... и уже почти пустил 
фейерверк, чтобы отпраздновать...
И вот... Фэн Юй пошел и купил много фейерверков и запустил их у себя дома!
Соседи говорили о Фэн Юе. Вы видели тот дом? Да... самый красивый дом с вертолетом, припаркованным на крыше.
Этот дом принадлежит бывшему директору Microsoft Фенг Ю, и его выгнали из Microsoft.
Смотрите... он сошел с ума. Если он не сумасшедший, зачем он пускает фейерверки?
Вы
 говорите, что Фэн Юй - второй богатейший человек в мире, и ему не нужны
 деньги? Вы ошибаетесь. Фэн Юй - тот, кто стремится обогнать Билла 
Гейтса. После того, как его выгнали из Microsoft, у него может не быть 
такого шанса в течение жизни!
Если Фэн Юй узнает, что другие говорят за его спиной, он... он все равно устроит фейерверк.
Фэн Юя не волнуют эти домыслы и сплетни. В это время в следующем году все будут знать, почему он празднует!
Примечание
 переводчика: "Убить осла в тот момент, когда он покидает жернова" - это
 китайская идиома, которая подразумевает избавление от кого-то, как 
только он закончит свою работу.

    
  





  


  

    
      "Камеда, Хейтаро, почему вы оба здесь?" Фэн Юй был удивлен, увидев 
Камеду Масао и Хейтаро Накадзиму в офисе компании Wind and Rain Empire 
State Building.
Камеда Масао должен был поддерживать связь с Tai 
Hua Holdings по поводу технологий жестких дисков, так как они потратили 
много денег на покупку технологий. Им следует создать заводы и 
исследовательский центр, чтобы продолжить разработку.
Что касается Хейтаро Накаджимы, то AIWA представила новые наушники, и сейчас он должен сосредоточиться на их продаже.
"Босс, на AIWA подали в суд!" сказал Хейтаро Накаджима.
"А? Судятся?! Почему? Кто?" Фэн Юй первым делом подумал, что Sony снова находит проблемы с AIWA.
"На
 нас подала в суд компания под названием "Ассоциация звукозаписывающей 
индустрии Америки" за нарушение прав интеллектуальной собственности, 
потому что мы разрешаем бесплатно скачивать песни в формате MP3". 
объяснил Хейтаро Накаджима.
Фэн Юй нахмурился. "Разве я не просил 
вас всех создать сайт, который будет взимать плату с пользователей, 
когда они скачивают MP3, и вы сказали мне, что это уже сделано?"
"Да.
 Сайт создан, и наши клиенты, купившие наши MP3-плееры, получат 
бесплатный аккаунт, который позволит им неограниченное количество 
скачиваний в течение месяца. Мы также получили права собственности на 
песни. Но многие пользователи недовольны разнообразием песен на наших 
сайтах, и некоторые сайты начали предоставлять бесплатные загрузки 
песен. Мы тут ни при чем".
Хейтаро Накаджима расстроен. Он 
чувствует себя так, как будто он продавец ножей, а кто-то купил и 
использовал нож, чтобы убить человека. Как он может нести 
ответственность за это преступление? Более того, он напомнил покупателю,
 что нож, который он продал, должен использоваться на кухне, а не для 
убийства других людей!
Эта Ассоциация звукозаписывающей индустрии, должно быть, завидует росту продаж MP3-плееров AIWA!
Мы не продаем подделки, так почему же на нас подали в суд?
Камеда
 Масао добавил. "Суды в США приняли это дело и хотят, чтобы мы 
присутствовали в суде. Я нанял лучшего адвоката на Восточном побережье, и
 мы выиграем это дело!".
"Да. Вы правы. Они завидуют нашему 
продукту. Поскольку мы не сделали ничего плохого, мы будем бороться с 
этим делом до конца. Мы должны не только выиграть это дело, но и 
затянуть его на один-два месяца, чтобы об этом написали СМИ".
Хейтаро
 Накадзима не понимает, с какой целью он это делает, но Камеда Масао 
ответил с "впечатленным" выражением лица. "Босс, вы хотите использовать 
это судебное дело для рекламы наших MP3-плееров? Это, несомненно, 
привлечет внимание многих людей, и это равносильно рекламе по всей 
территории США и мира. Продажи наших MP3-плееров, несомненно, взлетят до
 небес!".
Легко говорить с умным человеком. Хейтаро Накаджима 
может быть талантлив в разработке электронных продуктов, связанных с 
музыкой, и в управлении. Тем не менее, в плане продаж Камеда Масао 
намного лучше.
Кроме того, Хейтаро Накадзима стареет, и его ум уже
 не такой острый, как раньше. В последние два года он не так 
мотивирован, как раньше. Похоже, пришло время найти преемника для AIWA.
Заместитель
 Хейтаро Накадзима - хороший кандидат. Ему меньше 40 лет, и он 
проработал на Хейтаро Накадзима почти 20 лет. Он пережил взлеты и 
падения AIWA вместе с Хейтаро Накадзимой, а главное, он амбициозен и 
умеет льстить, как Камеда Масао.
Фэн Юй не любит людей без 
амбиций. Он не боится, что его подчиненные будут амбициозны, ведь никто 
из его подчиненных не сможет вырваться из его лап!
"Хейтаро Накадзима, мы выпустили второе поколение MP3-плееров. Когда мы представим третье поколение?" спросил Фэн Юй.
"Мы
 выпустим третье поколение MP3-плееров после того, как выиграем судебное
 дело. Этот новый MP3-плеер будет иметь большую память - 512 Мб, и 
размером всего с два пальца. Он будет использовать две батарейки No.7 и 
сможет работать в течение 8 часов. В нем будет ЖК-дисплей, и покупатель 
сможет настроить список воспроизведения..."
Фэн Юй удовлетворенно кивнул, слушая, как Хейтаро Накадзима представляет их новейший продукт.
Именно так.
MP3-плееры должны быть маленькими и компактными, и в этом их преимущество.
MD-плеер Sony довольно хорош, за исключением его размера. Поскольку это портативный музыкальный плеер, он должен быть маленьким.
MP3-плеер
 все еще использует технологию флэш-накопителей, а флэш-накопители 
сейчас очень дороги. Но хорошо то, что вы можете добавлять или удалять 
песни из MP3-плеера с помощью компьютера.
Самое лучшее в 
MP3-плеере - это то, что пользователь может загружать песни, которые он 
хочет. Большинство компакт-дисков на рынке - это альбомы, и покупателям 
могут нравиться не все песни в альбоме.
Если бы у CD не было этого недостатка, кассетный плеер Walkman был бы давно устаревшим.
"Заметил
 ли кто-нибудь на рынке наши MP3-плееры и начал ли подражать им?" Это 
очень важно. Количество энергии и средств, вложенных в разработку, 
сильно отличается, когда один идет на шаг впереди, а другой - на 
полшага.
"Да. Samsung начал свои исследования в области 
MP3-плееров и представил одну модель. Но размер и функции их плеера 
такие же, как и у наших плееров первого поколения. Когда их плеер был 
запущен, кроме Южной Кореи, никто не покупал. Некоторые другие компании в
 Южной Корее также занимались MP3-плеерами, но до сих пор не выпустили 
никаких продуктов. В США компания Diamond представила MP3-плеер, который
 похож на наши плееры второго поколения и продается в Северной Америке".
Хейтаро Накаджима очень горд. Samsung стал последователем, а последователю трудно его обогнать.
Технологии,
 каналы продаж, фабрики, брендинг и т.д. компании AIWA сильнее, и она 
опережает своих конкурентов. Общий объем продаж MP3-плееров других 
брендов не может сравниться с AIWA.
"Значит, компании производят MP3-плееры. Судятся ли они?"
"Нет.
 Судятся только с нами. Поэтому я уверен, что они нацелены на нас! Из 
всех компаний, только наша компания предоставляет лицензионные MP3 песни
 для скачивания на нашем сайте!".
При упоминании об этом Хейтаро Накадзима приходит в ярость.
Почему вы не подаете в суд на тех, на кого должны подавать?!
Фэн
 Юй услышал это и разозлился. Вы думаете, что можете переступить через 
нас?! Неужели AIWA быстро растет, и вы все хотите остановить нас?
Если
 AIWA будет единственной компанией, на которую подали в суд, другие 
компании могут воспользоваться этой возможностью и обогнать их. Раз вы 
все хотите сражаться, то мы будем сражаться!
Фэн Юй использует эту
 возможность, чтобы нацелиться на продукцию других компаний. Ассоциация 
звукозаписывающей индустрии утверждает, что скачивание пиратских 
MP3-песен незаконно. Мы предоставляем песни MP3 с авторскими правами, а 
эти компании - нет. Вы все должны подать на них в суд.
"Хорошо. Мы
 будем бороться с ними в судах, и наше развитие должно продолжаться. Не 
бойтесь потратить слишком много средств на исследования, так как этот 
продукт принесет много прибыли в будущем. Если у вас возникнут 
какие-либо проблемы с судебным процессом, сообщите мне. Я найду 
решение".
Примечания переводчика:
Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки

    
  





  


  

    
      "Председатель, поздравляю!" Помощник Норио Ога взволнованно вбежал в кабинет Норио Ога.
"А? Что случилось?"
"На Aiwa подали в суд в США, и об этом сообщили в газете. Это будет сокрушительный удар по бренду Aiwa!".
Глаза Норио Ога загорелись. "Где эта газета? Дай-ка взглянуть!"
"Новейший
 продукт компании Aiwa, MP3-плеер, якобы нарушает права интеллектуальной
 собственности, и против него подан иск Ассоциацией звукозаписывающей 
индустрии Америки. Судебный процесс начнется 19 марта в США..."
Улыбка
 на лице Норио Ога медленно исчезает. Неужели репортер идиот? Почему в 
статье не говорится о проступках Aiwa, а все время упоминается 
MP3-плеер? Это что, газетная статья о рекламе?
Эта статья 
представила возможности MP3-плеера более подробно, чем презентация 
продукции Aiwa! Как это может считаться хорошей новостью?!
"Наш 
исследовательский отдел также занимается исследованием этого MP3, верно?
 Что они могут сделать с готовым продуктом? Я имею в виду лучший 
продукт, чем Aiwa!" спросил Норио Ога.
Когда Aiwa представила свой
 первый MP3-плеер, Sony обратила внимание на этот продукт и собрала 
команду разработчиков для создания собственных MP3-плееров.
Sony 
также является лидером в производстве портативных музыкальных плееров, а
 их технологии, связанные с электронными продуктами, являются одними из 
самых передовых в мире. Их команда сразу же проанализировала 
преимущества MP3-плееров и знает, как их улучшить.
Sony стремится к улучшению качества музыки, времени воспроизведения, хранения, размера и т.д.
Технологии
 Sony в области качества музыки сейчас отстают от Aiwa. Тем не менее, 
объем памяти, размер, время непрерывного воспроизведения и т.д. 
находятся на одном уровне с Aiwa.
Независимо от того, в каких 
аспектах Sony сильнее Aiwa, у них есть шанс выиграть у MP3-плееров Aiwa.
 IT-технологии сейчас быстро развиваются, и электронные продукты будут 
становиться все меньше. В будущем Walkman, CD-плееры и MD-плееры будут 
устаревшими!
Это возможность для Sony вернуть себе лидерство в области портативных музыкальных плееров и потеснить Aiwa!
"Председатель,
 наши исследования основаны на обратной разработке MP3-плееров Aiwa и 
начались гораздо позже. В настоящее время наши технологии находятся на 
одном уровне со вторым поколением MP3-плееров Aiwa. Наша память, время 
работы от батареи и качество музыки примерно такие же, как у них, и нам 
нужно еще немного времени, прежде чем мы сможем разработать более 
совершенные продукты. В конце концов, большинство наших инженеров 
сосредоточены на разработке PlayStation".
При упоминании об этом Норио Ога разозлился.
Почему
 Фэн Юй всегда конкурирует с Sony? Когда мы производили музыкальные 
плееры, Feng Yu вошла в индустрию музыкальных плееров и забрала большую 
часть нашей доли рынка.
Когда мы начали производить ПК, Feng Yu инвестировал в Lenovo и сделал ПК и ноутбуки Sony не продаваемыми в Китае.
Когда мы занялись производством игровых консолей, Фэн Юй создал совместное предприятие с Microsoft для разработки Gbox!
Почему вы не можете заняться чем-то другим и перестать копировать нас?!
Но
 Sony никого не боится, когда речь идет о видеоигровой консоли. Они 
подошли сзади и обогнали Nintendo, и они уверены, что подавят Gbox Фэн 
Юя.
Не думайте, что вы все основали компании по разработке игр и 
можете выиграть у Sony. Ваши компании в основном разрабатывают 
онлайн-игры и отличаются от нашей PlayStation и 3D-игр.
Независимо от игровой консоли или портативного игрового устройства, вы все обречены на поражение!
"Скажите
 исследовательскому отделу, чтобы они увеличили количество людей и 
средств на проект MP3. После окончания этого судебного процесса мы 
должны выпустить MP3-плееры Sony на рынок!"
"Председатель, этот 
продукт нарушает права интеллектуальной собственности. Пострадает ли 
имидж нашего бренда, если мы будем продавать этот продукт?" спросил 
помощник Норио Ога.
"Кто сказал, что Aiwa проиграет этот иск? Кто 
сказал, что Aiwa будет признана виновной в нарушении прав 
интеллектуальной собственности? Эта Ассоциация звукозаписывающей 
индустрии Америки глупа, и Aiwa точно выиграет этот иск".
Они 
также воспользуются этой возможностью для продвижения своих MP3-плееров и
 повысят популярность этого плеера". Норио Ога покачал головой, так как 
его помощник слишком недальновиден.
"Почему?"
"Позвольте 
спросить. Сколько стоит оригинальная кассета, CD, VCD и DVD? Это говорит
 потребителям, что им не придется платить за прослушивание песен, если 
они будут использовать этот продукт в будущем. Все, что нужно сделать 
потребителю, - это скачать песни из Интернета. Это равносильно тому, что
 не нужно будет тратить деньги на кассеты, компакт-диски и т.д. 
навсегда. Даже если будет взиматься плата, это будет намного дешевле. 
Как вы думаете, потребители заинтересуются?".
Ассистент был ошеломлен. Этот продукт будет чрезвычайно популярен.
Как
 только продукт станет популярным, он окажет значительное влияние на 
Sony. В конце концов, звукозаписывающая компания Sony является одним из 
основных источников дохода. Этот продукт перекроет один из источников 
дохода Sony.
"Председатель, тогда почему мы все еще разрабатываем 
этот продукт? Разве мы не должны подавить его? Это повредит нашим 
доходам, так как мы владеем большим количеством авторских прав на 
песни".
"Нет. Это будет нашим преимуществом. Мы должны поощрять 
рост этого продукта и побуждать людей тратить деньги на скачивание песен
 с нашего сайта. Таким образом, наши авторские права на музыку и 
стоимость будут расти".
Норио Ога очень разочарован своим 
помощником. Он даже не может постичь такую простую вещь, и не стоит 
готовить его в преемники. В лучшем случае, он может быть только хорошим 
исполнителем приказов!
"О, пусть наши люди приобретут несколько 
сайтов, которые предоставляют возможность скачивания MP3, и выложат наши
 песни для скачивания. Помните, мы должны взимать плату за скачивание, и
 пусть отдел по управлению авторскими правами в музыке сам решает, что 
брать. Это должно быть дешевле, чем кассеты".
В то же время 
Samsung знает об иске Aiwa. Глава Samsung сожалеет о своем решении не 
разрабатывать этот продукт два года назад, когда его подчиненный 
предложил".
Но в то время Samsung находилась в процессе 
реструктуризации, и у нее не было времени сосредоточиться на этом 
продукте. Таким образом, они упустили возможность и позволили Aiwa 
разработать первый MP3-плеер.
Однако Samsung не унывает, ведь они 
намного крупнее Aiwa. У них больше инженеров-исследователей, и рано или 
поздно они обгонят Aiwa. MP3-плеер Samsung будет самым передовым в мире!
Многие
 компании заметили перспективность этого MP3-плеера после того, как 
распространилась новость об иске Aiwa, и начали разрабатывать этот 
продукт.
Почти вся бытовая электроника считает, что этот тип 
музыкального плеера заменит Walkman, CD-плееры, MD-плееры и т.д. и 
станет единственным оставшимся музыкальным плеером!
Этот пирог слишком велик для Aiwa, и у других компаний будет шанс отхватить кусочек!

    
  





  


  

    
      Закончилось первое судебное заседание Aiwa и Ассоциации 
звукозаписывающей индустрии Америки. Обе стороны представили 
доказательства, подтверждающие их правоту, и присяжные не могут вынести 
решение.
В итоге судья назначил отсрочку и второе заседание.
Когда Хейтаро Накадзима вышел из суда, его окружили репортеры, которых организовал Камеда Масао.
"Господин Хейтаро Накадзима, признаете ли вы все, что нарушили права интеллектуальной собственности на эти песни?".
"Господин Хейтаро Накадзима, что вы можете сказать об этом иске?"
"Господин
 Хейтаро Накадзима, я слышал, что вы мало говорили во время судебного 
процесса. Это значит, что вы признали обвинения?".
......
Репортеры
 боролись за место и совали свои микрофоны в лицо Хейтаро Накадзиме. 
Хейтаро Накадзима стоял на ступеньках и улыбался репортерам. Он бросил 
взгляд на другую группу репортеров, берущих интервью у представителя 
Ассоциации звукозаписывающей индустрии Америки. Что касается вопросов 
репортеров, то у него уже были готовы все ответы.
"Позвольте мне 
ответить на все ваши вопросы. Наш продукт не нарушал никаких прав 
интеллектуальной собственности. Мне нечего сказать, потому что 
доказательства, предоставленные другой стороной, - это шутка. Я боюсь, 
что если я разражусь смехом в суде, судья обвинит меня в неуважении к 
суду...".
С другой стороны, представитель Ассоциации 
звукозаписывающей индустрии Америки выступает перед репортерами. Он 
утверждает, что у них есть доказательства и важность прав 
интеллектуальной собственности. Он также утверждает, что адвокат Хейтаро
 Накадзима искажает факты.
На следующий день все крупные газеты и 
некоторые телеканалы в США сообщили об этом иске. В Интернете новость об
 этом иске распространилась быстрее.
Обычно подобные дела не распространяются так быстро, поскольку каждый день ведется множество судебных процессов.
Это было связано с Камеда Масао. Камеда Масао организовал людей, чтобы распространить информацию об этом иске.
На
 Западе присяжные проголосуют и решат исход судебных тяжб. Они считали, 
что члены жюри случайно выбраны из разных слоев общества, и это будет 
справедливо для обеих сторон.
Но на присяжных часто оказывали влияние средства массовой информации, и такая система на самом деле не является справедливой.
Богатые
 имеют преимущество перед бедными, так как богатые могут нанять команду 
адвокатов, в то время как бедные могут даже не позволить себе адвоката. 
Имея деньги, можно использовать средства массовой информации и людей, 
чтобы повлиять на присяжных.
Даже если богатый проиграет судебный процесс, он может позволить себе обжаловать решение суда.
Сейчас
 обе стороны обратились к СМИ, чтобы повлиять на присяжных. Ассоциация 
звукозаписывающей индустрии Америки требует компенсации. Они хотят 
получить 20 долларов США за каждый проданный MP3-плеер, чтобы 
компенсировать свои потери.
Это грабеж на пустом месте!
Я 
купил удочку, и я должен оплатить ваши потери в вашем рыбном пруду!? 
Только потому, что вы подозреваете, что я использовал свою удочку для 
ловли рыбы в вашем пруду, и вы хотите, чтобы я возместил вам убытки?! 
Что за чушь?!
Юридическая команда Айвы настаивает на том, что Айва
 невиновен и хочет подать в суд на Ассоциацию звукозаписывающей 
индустрии Америки за клевету. Ассоциация звукозаписывающей индустрии 
Америки должна не только принести публичные извинения, но и 
компенсировать ущерб, нанесенный имиджу, репутации и денежным потерям 
Aiwa. Aiwa требует возмещения ущерба в размере 100 миллионов долларов 
США!
Конечно, Aiwa знает, что они никогда не смогут получить 100 
миллионов долларов США. В принципе, Aiwa не понесла никаких убытков, так
 как продажи MP3-плееров резко возросли.
Что касается имиджа и 
репутации бренда, никто не считает, что Aiwa не права. Более того, 
публичное извинение - это большое дело в США.
В США люди считают, 
что Бог простит вас, если вы искренне раскаетесь. Поэтому, если Aiwa 
выиграет судебный процесс, они смогут получить публичные извинения, но 
получить возмещение ущерба будет сложно.
Когда Фэн Юй приехал в США, кто-то спросил о его религии. Только не говорите мне, что у китайцев нет религий!
Люди говорят так, будто это грех, и он попадет в ад за то, что не исповедует никакой религии!
Многие люди в США пытались привлечь Фэн Юя к своей религии. Они утверждали, что их всемогущий Бог позаботится о нем и т.д.
Черт!
 Если Бог действительно так могущественен, то почему в этом мире так 
много преступлений? Почему Бог не остановил их? Вы все говорили, что 
если вы покаетесь перед Богом, то Бог простит вас. Значит ли это, что со
 мной ничего не случится, если я побью тебя сейчас, а потом раскаюсь?
Тогда какой смысл в существовании закона и полиции?
Это
 Бог простит тебя после того, как ты раскаешься, а не я. Кроме того, 
извинение перед другой стороной не означает, что другая сторона должна 
вас простить".
Фэн Юй сказал Хейтаро Накадзиме, чтобы его адвокаты
 придумали причины потребовать от Ассоциации звукозаписывающей индустрии
 Америки компенсацию в размере 1 миллиарда долларов США. Это нужно для 
того, чтобы раздуть этот иск и сделать так, чтобы все об этом узнали.
Компенсация в 1 миллиард долларов США - это больше, чем компенсация по антимонопольному иску Microsoft!
Даже если Камеда Масао не заставит своих людей распространить новость об этом иске, СМИ подхватят ее.
Когда
 это произойдет, MP3-плеер Aiwa будет упоминаться в СМИ бесчисленное 
количество раз, и у зрителей сложится впечатление, что только AIWA 
продает MP3-плееры.
MP3-плеер Aiwa будет позиционироваться в 
сознании потребителей, и Aiwa будет их первым выбором, если они решат 
купить MP3-плеер в будущем.
......
"Фенг, Aiwa - ваша 
компания, верно? Что случилось? Почему на вас подали в суд? Скорее 
наймите хороших адвокатов, чтобы выиграть этот иск". обеспокоенно сказал
 Кириленко.
"Куда спешить? Новый продукт только начали выпускать. 
Мы подождем, пока наши розничные магазины и торговые точки получат новую
 продукцию". непринужденно ответил Фэн Юй.
Кириленко растерялся. 
Вы думаете, что можете выбирать, когда выиграть судебный процесс? 
Неужели в США так легко выиграть судебный процесс?
"Фэн, ты шутишь со мной?".
"Я не шучу.
Нет никакой спешки в том, чтобы выиграть этот иск, и что Ассоциация 
звукозаписывающей индустрии Америки - это шутка. Я никогда не слышал, 
чтобы компании ограничивали покупателей в использовании продукта. Они 
просто завидуют прибыли MP3-плееров. Но, честно говоря, мы до сих пор не
 получили никакой прибыли от наших MP3-плееров".
Хотя розничная 
цена MP3-плеера довольно высока, фонд развития еще выше. Однако Фенг Ю, 
Хейтаро Накаджима и остальные уверены, что когда на рынок выйдет третье 
поколение MP3-плеера, их MP3-плеер начнет приносить прибыль компании!
Когда
 этот продукт наберет популярность, Aiwa сократит производство Walkman и
 CD-плееров. Компания переключит свое внимание на MP3-плееры, наушники и
 т.д.
"Хорошо. Если вам понадобится помощь, просто дайте мне знать. У меня здесь есть друзья, которые могут помочь". сказал Кириленко.
"Хорошо. Если мне действительно понадобится помощь, я дам вам знать".
В
 следующем судебном заседании Aiwa победит Ассоциацию звукозаписывающей 
индустрии Америки, а также привлечет к делу Sony, которая собирается 
подражать им!

    
  





  


  

    
      Компания Sony приобрела несколько сайтов для загрузки музыки в 
формате MP3 и объединила их под названием Sony Music. Они готовы взимать
 плату с пользователей этого сайта после того, как представят свои 
MP3-плееры.
Но Sony забыла кое-что важное. Сайты, которые они приобрели, занимались незаконным скачиванием!
"Хейтаро Накадзима, знаете ли вы, что потребители, купившие ваши MP3-плееры, скачивали музыку нелегально?".
Адвокат
 Хейтаро Накадзима встал и медленно ответил. "Адвокат истца, у меня к 
вам вопрос. Вы уже выбрасывали стеклянную бутылку из-под безалкогольного
 напитка или бутылку из-под вина?".
"Конечно. Почему вы спрашиваете? Я выбросил ее в мусорный бак!". Адвокат истца ответил осторожно.
"В
 этом отчете говорится, что кто-то использовал брошенную бутылку 
безалкогольного напитка в качестве орудия убийства. Могу ли я 
предположить, что у вас есть намерение предоставить оружие 
преступникам?"
"Вы говорите ерунду. Откуда мне знать, что стеклянная бутылка будет использована преступниками в качестве оружия?".
"Тогда
 откуда нам знать, что люди, купившие наши MP3-плееры, будут 
использовать их для незаконного скачивания песен?" возразил адвокат 
Хейтаро Накадзима.
"Ваша честь, члены жюри, я признаю, что 
веб-сайты предоставляют возможность нелегального скачивания музыки в 
формате MP3 в Интернете, но я уже сообщил обо всех из них. У компании 
Aiwa есть сайт, который предоставляет возможность легального скачивания 
музыки в течение одного месяца для наших клиентов, купивших наши 
MP3-плееры. Мы купили и владеем правами на все песни на нашем сайте".
"Мы
 сделали все возможное для защиты интеллектуальной собственности. 
Напротив, Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки была 
разоблачена в том, что продавала произведения другой музыкальной 
компании без разрешения. Пожалуйста, примите это к сведению".
Юристы
 Ассоциации звукозаписывающей индустрии Америки были ошеломлены. Они 
быстро реорганизовали свое опровержение и снова начали атаковать.
Но их опровержения бесполезны, так как присяжные больше склоняются в сторону Aiwa.
Иск изначально был надуманным, и адвокат Aiwa указал на тех, кто несет 
ответственность за незаконное скачивание. Если Ассоциация 
звукозаписывающей индустрии Америки все еще настаивает на своем деле, 
это покажет, что у них есть другие мотивы!
"Что случилось? Вы все 
не можете найти тех, кто стоит за этими сайтами нелегального 
скачивания?! Как ответственная компания, которая поддерживает защиту 
прав интеллектуальной собственности, мы окажем вам некоторую помощь. Эти
 сайты ранее предлагали нелегальное скачивание музыки и недавно были 
приобретены одной компанией. Мы также пытаемся бороться с пиратством".
Адвокат Айва представил документ в суд, а судья смотрит на присяжных.
Судья объявил перерыв, и присяжные вошли в комнату, чтобы обсудить вердикт.
Через полчаса присяжные вынесли решение.
"Присяжные признают Aiwa невиновным в обвинениях, выдвинутых Ассоциацией звукозаписывающей индустрии Америки!".
Хейтаро
 Накадзима и его адвокаты сидели спокойно и не праздновали. Они давно 
знали о таком исходе дела и не думали, что проиграют.
...... "Господин Хейтаро, что вы можете сказать о приговоре?".
"Господин
 Хейтаро, вы сказали, что подадите иск к Ассоциации звукозаписывающей 
индустрии Америки на возмещение ущерба в размере 100 миллионов долларов 
США. Это правда?"
"Господин Хейтаро, почему я не вижу счастья на вашем лице после того, как вы все выиграли?".
Репортеры снова окружили Хейтаро Накадзиму возле здания суда. На этот раз репортеры не были организованы Камедой Масао.
Многие люди внимательно следят за этим судебным процессом, и, естественно, СМИ захотят рассказать об этом.
"Присяжные
 признали нас невиновными, как мы и ожидали. Мы не виновны в первую 
очередь, и что тут радоваться? Что касается иска к Ассоциации 
звукозаписывающей индустрии Америки... Я обсудил это со своими 
адвокатами, и они посчитали, что требование 100 миллионов долларов США 
не подходит". Хейтаро Накадзима спокойно ответил.
"Какую сумму ущерба вы все собираетесь просить? 1 миллион долларов США? 10 миллионов долларов США?" подумал про себя репортер.
"Вы все поняли, что компенсация, которую вы просите, слишком высока?
"Нет... Мы предъявляем им иск на 1 миллиард долларов!"
А?!
Репортеры
 задохнулись от шока. 1 миллиард долларов США будет самым высоким иском в
 этом году и одним из десяти лучших исков в истории.
С другой 
стороны, представитель Ассоциации звукозаписывающей индустрии Америки 
услышал сумму, на которую Aiwa подала иск, и подумал, что ослышался. 
Неужели Aiwa сошла с ума? На каком основании они могут требовать такие 
высокие компенсации? Суд не будет их рассматривать.
Но в этот момент представитель Ассоциации звукозаписывающей индустрии Америки должен отвлечь внимание СМИ.
"Мы,
 Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки, будем подавать в суд на
 те сайты, которые предоставляют нелегальное скачивание музыки в формате
 MP3. У нас есть список этих сайтов, и мы будем подавать на них в суд, 
основываясь на данных о загрузках. По нашим оценкам, ущерб будет не 
меньше 100 миллионов долларов США!".
Wow....
Репортеры были ошеломлены тем, что сказал представитель. У этих сайтов будут проблемы.
......
"Председатель, на нас подали в суд!"
Норио
 Ога читал документ, когда его помощник ворвался в его кабинет. Он 
сердито посмотрел на своего помощника. "Что случилось?! Почему ты 
паникуешь?! Я много раз говорил тебе не вести себя так!".
Норио Ога не слышал, что кричал его помощник.
"Председатель, на нас подали в суд!"
"А?
 Кто и почему подал на нас в суд?" Норио Ога нахмурился. Каждый год 
многие люди пытались подать в суд на Sony, и большинство из них пытаются
 выманить у них деньги. Поэтому Норио Ога не удивлен.
Все будет хорошо, пока за истцом не стоит какая-нибудь страна, как в прошлый раз.
"Это
 та самая "Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки". Эта компания
 ведет судебную тяжбу с Aiwa. Почему они судятся с Sony?
"Почему?"
"Вы все еще помните те сайты, которые мы приобрели? Сайты, которые предоставляли возможность скачивать музыку в формате MP3.
Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки утверждает, что наш сайт
 предоставляет возможность незаконного скачивания музыки и нарушает 
права интеллектуальной собственности. Они требуют 100 миллионов долларов
 США!" воскликнул помощник Норио Ога.
"Что?! 100 миллионов долларов США?!"
Норио
 Ога встал и случайно опрокинул чашку с чаем. Он только что сказал 
своему помощнику не паниковать, но теперь он сам стал таким же.
Норио
 Ога не ожидал, что это произойдет. Все, что они сделали, - это 
приобрели несколько сайтов. Почему на них подали в суд? Неужели 
Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки глупа? То, что эти сайты 
делали в прошлом, не имеет никакого отношения к Sony.
Разве они не знают, что после приобретения Sony эти сайты перестали предоставлять возможность незаконного скачивания музыки?
Норио Ога ждал, чтобы посмеяться над Aiwa, но теперь Sony станет посмешищем для Aiwa.
Sony теперь в центре саги о нелегальном скачивании!

    
  





  


  

    
      СМИ из США, Японии, Великобритании и т.д. сообщали о судебных 
разбирательствах между Aiwa, Sony и Ассоциацией звукозаписывающей 
индустрии Америки.
После того, как Sony подала в суд на Ассоциацию
 звукозаписывающей индустрии Америки, они узнали, что список сайтов 
предоставлен адвокатами Aiwa. Таким образом, Sony подала в суд на Aiwa, 
обвинив ее в незаконном скачивании музыки в формате MP3.
Эти три 
компании начали судиться друг с другом со своей командой юристов в 
Нью-Йорке. Вот почему эти три компании были на первых полосах газет в 
последние несколько дней.
В каждом репортаже СМИ упоминается MP3-плеер, и MP3-плеер стал знаменитым.
Когда
 судебные тяжбы еще продолжались, Aiwa получила новости о том, что 
Samsung представляет MP3-плееры второго поколения, а компании Sony, 
Panasonic, Diamond и т.д. выпустят свои плееры. Все эти компании 
пытаются использовать внимание СМИ к MP3-плееру.
Хейтаро Накаджима
 обсудил с Фенг Ю и решил отложить запуск третьего поколения 
MP3-плееров. Это делается для того, чтобы эти компании знали о разнице в
 технологиях между ними и Aiwa!
Презентация продукта проходит в Нью-Йорке, так как все судебные процессы происходят там же.
......
"Я
 хотел бы поблагодарить СМИ и представителей различных компаний за то, 
что они посетили презентацию продукции Aiwa. Хотя некоторые компании не 
получили нашего приглашения, мы все равно приветствуем всех вас".
Хейтаро
 Накадзима гордо стоял на сцене. Смотрите... презентация нашего продукта
 настолько успешна, что многие компании, которые не были приглашены, 
пришли на нее. Все они хотят посмотреть на наш новейший продукт и 
поучиться у нас!
"Все... это наш AIP3. MP3-плеер третьего поколения от Aiwa".
Хейтаро Накаджима встал перед большим экраном и указал на продукт на экране.
"В
 моей руке - вот реальный продукт. 13 см в длину, 2,8 см в ширину и 3,2 
см в толщину. Он работает от двух батареек № 7 и может проработать 10 
часов в режиме непрерывной игры."
Ничего себе...
Аудитория задохнулась.
По изображению на экране они не могли понять, насколько мал MP3-плеер. 
Но когда камера увеличивает изображение руки Хейтаро Накаджимы, они 
понимают, насколько крошечным является этот плеер.
"Этот продукт 
маленький и портативный, и он будет выпускаться в различных цветах. 
Цвета будут использовать обычные цветовые серии нашей компании. Если вы 
используете наши новейшие наушники Magical восьмого поколения с AIP3, вы
 получите лучшее качество музыки".
"Объем памяти AIP3 составляет 
512 МБ, и с каждым поколением наших MP3-плееров объем памяти будет 
удваиваться. Первое поколение - 128 МБ, второе - 256 МБ, а третье - 512 
МБ! Мы внедрили в AIP3 самые передовые технологии флэш-накопителей и 
увеличили их долговечность".
"Посмотрите на этот маленький порт. 
Это для подключения AIP3 к ПК через USB-порт. Мы можем загружать музыку в
 формате MP3 на наши компьютеры и передавать их в AIP3, или загружать 
музыку в формате MP3 непосредственно в AIP3".
"Поскольку объем 
памяти AIP3 составляет 512 МБ, есть дополнительная функция. AIP3 можно 
использовать как портативный накопитель. Вы можете сохранять документы в
 AIP3 и переносить файлы на другой компьютер. Например, вы можете 
сохранить всю свою работу в AIP3 и показать своему начальнику. Это 
позволит вашему начальнику не просить вас время от времени приносить 
разные документы".
Репортеры и представители компании рассмеялись.
"Посмотрите
 на ЖК-дисплей на AIP3. На нем отображается время работы от батареи, 
время и название песни. Вы думаете, это все? Нет! Этот дисплей также 
может отображать текст песни, которую вы играете, в режиме реального 
времени. Все могут смотреть на дисплей и подпевать вместе с песней, 
которую вы слушаете. Нам больше не нужно держать в руках листок бумаги с
 текстом песни".
Вау...
Аудитория была поражена. Нет ничего 
особенного в том, чтобы отображать название песни, ведь многие 
портативные музыкальные проигрыватели, например, CD-плееры, имеют такую 
функцию.
Но отображение текста песни одновременно с ее воспроизведением - это нечто уникальное.
Представители многих компаний, производящих бытовую электронику, были впечатлены.
Неудивительно, что Aiwa осмеливается утверждать, что они являются ведущей компанией в этой отрасли.
"Посмотрите
 на эту кнопку. Если вы нажмете ее один раз, AIP3 будет воспроизводить 
следующую песню, а если вы нажмете эту кнопку, он переключится на 
предыдущую песню. Эта кнопка - кнопка паузы и запуска. Кнопка здесь - 
переключатель включения/выключения, а эти две кнопки - регулировка 
громкости. Если у вас дома есть мини-колонки Aiwa, вы можете подключить к
 ним AIP3 и слушать всю вашу любимую музыку из колонок!".
Хлоп... хлоп... хлоп... хлоп...
Аудитория хлопает, и большинство из них были поражены этим маленьким устройством. Но некоторые удручены и расстроены.
Проклятье!
 Aiwa выпустила на рынок MP3-плеер на 512 МБ. Представитель Diamond 
удручен. Смогут ли они догнать Aiwa? Aiwa является одним из мировых 
лидеров в производстве портативных музыкальных плееров и 
специализируется на производстве потребительской электронной продукции, 
связанной с музыкой.
Представитель Samsung Group также расстроен. 
Его компания вложила много средств в дочернюю компанию, чтобы та 
разработала эту технологию. Но теперь он понял, что, потратив столько 
средств на разработку, они все еще далеки от Aiwa. Только по размеру, 
MP3-плеер Samsung в несколько раз больше, и их клиентам не удобно брать 
его с собой.
Вздох... Если бы Samsung Group не 
реструктуризировалась, а Южная Корея не пострадала от азиатского 
финансового кризиса, они могли бы разработать этот MP3-плеер уже давно. 
Даже если они не смогут обогнать продукт Aiwa, но они должны быть 
примерно на одном уровне.
Представитель Samsung Group все еще 
очень впечатлен дизайнерами продукции Aiwa. Как они придумали эти 
функции? А также, как они заставили эти функции работать?
Представитель
 Sony и представитель Panasonic с горечью посмотрели друг на друга. 
Когда Aiwa выпустила свой первый MP3-плеер, они начали исследовать и 
разрабатывать свой MP3-плеер. Они думали, что с их технологиями они 
смогут догнать и перегнать Aiwa за короткое время. В конце концов, этот 
продукт отличается от Walkman и CD-плееров.
Она больше склоняется к электронным товарам, чем к товарам бытовой техники.
Но Aiwa слишком далеко ушла вперед от Sony и Panasonic.
"Господин Хейтаро, за сколько продается AIP3? Какова розничная цена?"
"В
 коробке будет MP3-плеер, пара наших наушников Magical 
Eighth-generation, две щелочные батарейки No. 7 Tai Hua, кабель для 
передачи данных и месяц неограниченного скачивания музыки с нашего 
музыкального сайта Aiwa. Розничная цена - 199 долларов США!"
Представители
 Sony и других компаний почувствовали еще большую горечь. 199 долларов 
США за такое количество вещей. Их продукция даже не может конкурировать с
 ценами Aiwa. Неужели они обречены на провал?

    
  





  


  

    
      "Это моя очередь... Это моя очередь. Дайте мне модель белого цвета и 
четыре батарейки с моей сдачей в 1 USD". Светловолосый молодой человек 
помахал двумя купюрами по 100 USD и крикнул.
"Сэр, это те товары, 
которые вы хотели, и вот чек. Мы предоставляем трехмесячную гарантию при
 условии, что повреждения не вызваны внешними силами. Вы можете сделать 
полный возврат в течение одной недели и получить совершенно новую замену
 в течение одного месяца, если она неисправна". Продавец передал 
молодому человеку коробку и без эмоций повторил ту же фразу.
Люди в конце очереди крикнули. "Уходите, когда закончите. Мы все еще ждем!"
Фэн
 Юй с удовольствием наблюдал за длинной очередью возле одной из точек 
продаж Aiwa. Теперь все знают о MP3-плеере и понимают, насколько полезно
 это маленькое устройство.
Многие считают, что MP3-плеер изменит 
мир и заменит все другие портативные музыкальные плееры. Это будет 
основной музыкальный плеер в будущем.
Кроме того, использование 
MP3-плеера стало тенденцией. Почему вы до сих пор пользуетесь плеером 
Walkman, CD-плеером, MD и т.д.? Это уже устарело!
Не думайте, что 
дети из западных стран не будут сравнивать между собой. На самом деле, 
они сравнивают между собой сильнее, чем дети в Китае, и они более 
требовательны к брендам.
Компания Aiwa является одним из лидеров в индустрии портативных музыкальных плееров, и ее бренд хорошо известен.
Кроме того, Aiwa использует самые передовые технологии, а качество музыки, дизайн и т.д. являются уникальными!
В
 день, когда MP3-плеер третьего поколения поступил в продажу, у 
магазинов образовались длинные очереди. К счастью, Хейтаро Накаджима 
приказал своим заводам увеличить производство, и запасы не закончились в
 первый же день.
"Босс, не только у наших розничных магазинов 
длинные очереди, наши дистрибьюторы звонят нам, чтобы сделать 
дополнительные заказы. Мы получаем более 50 долларов прибыли при 
розничной цене 199 долларов. По нашим оценкам, продажи этого MP3-плеера 
составят более 1 миллиона единиц!".
Всего один миллион единиц?
Фэн Юй не удовлетворен этой цифрой. Популярные модели Walkman и 
CD-плеера могут легко достичь 1 миллиона единиц продаж. Это MP3-плеер, и
 он более высокотехнологичен. Как может быть всего 1 миллион единиц?
Фэн
 Юй постучал пальцем по виску, пытаясь вспомнить, как эти бизнесмены 
продавали свои товары и тактику продаж в его прошлой жизни.
Фэн Юй внезапно хлопнул себя по лбу. У него появилась идея. Голодный маркетинг!
"Хейтаро Накадзима, вы не думали принимать предварительные заказы?" спросил Фэн Юй.
"Предварительные
 заказы? Зачем нам позволять клиентам делать предварительные заказы, 
если у нас есть готовые запасы?" спросил Хейтаро Накадзима.
"Нет. Наш продукт слишком популярен, и у нас закончились запасы!" твердо ответил Фэн Юй.
"Нет.
 Я увеличил производственные линии на наших заводах с момента выпуска 
первого поколения MP3-плеера. Мы также сократили производственные линии 
для Walkman, CD-плееров и т.д. и переоборудовали их под производство 
MP3-плееров. Наше ежемесячное производство составляет более 150 000 
единиц. Более того, мы начали производство более чем за месяц до этого".
 ответил Хейтаро Накаджима.
Хейтаро Накадзима не хотел, чтобы у 
Фэн Юя сложилось впечатление, что он неспособен. Он уже стар, и, 
возможно, Фэн Юй выберет себе преемника еще через два года. Но он все 
еще хочет доказать Фэн Юю, что он квалифицированный руководитель и 
надеется еще долго проработать в Aiwa.
"Хейтаро Накадзима, вы не 
поняли, что я сказал. Я прошу вас объявить, что у нас заканчиваются 
запасы. Если у потребителей сложится впечатление, что если они не купят 
наш MP3-плеер сейчас, то не получат его в ближайшее время. Как вы 
думаете, что произойдет?" Фэн Юй намекнул.
"Будет два варианта. 
Во-первых, некоторые потребители выберут более дешевые и некачественные 
продукты других брендов. В конце концов, сейчас на рынке существует 
более 10 марок MP3-плееров. Хотя эти MP3-плееры не могут сравниться с 
нами, это как наш Walkman. Мы продаем его по 22 доллара, а другие бренды
 - по 6 долларов. Люди все равно выберут более дешевый вариант".
"Второй
 вариант - больше людей будут стоять в очереди у наших магазинов, чтобы 
купить нашу продукцию. Наши продажи резко вырастут за короткий период 
времени, и наша продукция может действительно закончиться на складе!"
"Верно.
 Вы очень точно проанализировали поведение потребителей. MP3-плееры 
других компаний могут быть дешевле, чем наши, но они стоят не менее 150 
долларов США. Возможно, у этих MP3-плееров не так много функций, но их 
технологии не так хороши, как у нас, и их себестоимость не будет ниже, 
чем у нас. Поэтому у этих компаний нет ценового преимущества, и 
потребители, готовые потратить 150 долларов США на MP3-плеер, не будут 
возражать против того, чтобы потратить 200 долларов США на более 
качественный плеер. Они никогда не получат некачественный продукт только
 для того, чтобы сэкономить 50 долларов!".
"Во-вторых, больше 
людей будут покупать нашу продукцию после того, как мы объявили, что 
наши запасы на исходе. А что если у нас действительно закончились 
запасы? Все наши запасы проданы, а те потребители, которые не успели 
получить товар, могут сделать предзаказ. Мы можем предоставить скидку в 
10 долларов США на предварительные заказы. Таким образом, мы сможем 
использовать их депозиты для переоснащения производственных линий 
Walkman и других портативных музыкальных плееров. Я уже говорил, что 
рынку портативных музыкальных плееров осталось всего несколько лет, а 
рынок CD-плееров резко сократится. Вот почему мы должны немедленно 
прекратить производство CD-плееров".
Хейтаро Накадзима впечатлен. Использовать вклады клиентов для производства своей продукции - это то, о чем он никогда не думал.
Наличные
 деньги имеют решающее значение для каждой компании, особенно для 
компаний в производственной сфере. Если денежный поток компании 
нарушается, она может обанкротиться в любой момент.
Хотя у Aiwa 
достаточно средств, после выплаты дивидендов, увеличения средств на 
развитие и переоборудования производственных линий, фонд компании иссяк.
Aiwa
 также увеличила свои расходы на рекламу, и у нее все еще продолжаются 
судебные процессы. Сумма, потраченная на адвокатов, значительна.
Если
 Aiwa сможет использовать деньги других людей для закупки сырья и 
производства продукции, это снизит давление на их финансы. Более того, 
это будет стимулировать продажи продукции.
MP3-плеер сейчас в тренде. Все молодые люди, у которых есть деньги, захотят иметь такой плеер, а богатых молодых людей миллионы.
Если у кого-то из их друзей есть MP3-плеер, а у них нет, они будут завидовать другим.
В
 это время, даже если нет запасов, они также попытаются сделать 
предварительный заказ. Они не против подождать две недели или даже 
месяц, чтобы получить MP3-плеер.
Это настоящий портативный 
музыкальный плеер, который может поместиться в кармане. Он более удобен и
 портативен, чем другие продукты, и потребители могут использовать его 
даже во время занятий спортом на открытом воздухе.
"Босс, вы 
слишком изобретательны. Хотя это снизит нашу прибыль, это также снизит 
наши риски и давление на наш денежный поток. Наши продажи также 
увеличатся. Я уверен, что эта модель MP3-плеера достигнет 2 миллионов 
единиц!"
Фэн Юй похлопал по плечу Хейтаро Накаджиму. "Правильно. 
Так и должно быть! Мы обеспечим лучшее качество музыки для наших 
пользователей и сокрушим всех наших конкурентов!"
"Босс, не волнуйтесь. Я обещаю, что никакие другие компании не смогут конкурировать с нами со своими MP3-плеерами!"

    
  





  


  

    
      Нобуюки Идеи, президент компании Sony, разговаривает с Норио Ога.
"Норио, вы уже давно работаете в Sony, верно?".
Сердце Норио Ога учащенно забилось. Это прозвучало так, как будто его собираются попросить уйти.
"Президент, я работаю в Sony с тех пор, как начал работать".
"Да.
 Все мы видим ваш вклад в развитие Sony. В трудные для Sony времена вы 
взяли на себя роль президента и развернули убыточную компанию Columbia 
Pictures. Вы сделали больше, чем мы ожидали от вас". Нобуюки Идеи 
сказал.
"Это потому, что вы направили нас в нужное русло. Все, что
 я делал, это выполнял ваши приказы". скромно ответил Норио Ога. 
Columbia Pictures может быть прибыльной, потому что стоимость их 
авторских прав выросла.
Почему стоимость авторских прав возросла? Потому что появились диски VCD и DVD, и Sony продала тонны дисков с фильмами.
Норио
 Ога должен был поблагодарить Фэн Юя, человека, которого он ненавидел 
больше всех, за изобретение проигрывателя VCD. В противном случае все 
эти VCD не будут проданы.
"Вы приказали отделу портативных 
музыкальных плееров разработать MP3-плееры. Значит ли это, что вы также 
считаете, что MP3-плеер заменит все остальные музыкальные плееры?"
"Именно
 так. Кроме MD-плееров, продажи наших Walkman и CD-плееров отстают от 
Aiwa. Даже Panasonic, который когда-то был подавлен нами, отнял у нас 
часть доли рынка. Все эти продукты нельзя сравнивать с MP3-плеером. 
Единственный недостаток MP3-плеера - это качество музыки. В остальном, 
он более совершенен во всех аспектах".
"О? Более продвинутый во 
всех аспектах? Я так не думаю... Может ли MP3 записывать? Не забывайте, 
что преимущество нашего MD-плеера - запись музыки и звуков".
Глаза Норио Ога загорелись. Теперь он знает, как вывести Sony из затруднительного положения.
"Спасибо,
 президент, за ваше руководство. Теперь я знаю, что делать. В будущем 
MP3-плееры Sony определенно превзойдут Aiwa! Мы снова станем лидером в 
области портативных музыкальных плееров!".
......
"Председатель, мы получили хорошие новости.
Есть некоторые проблемы с продажами MP3-плееров Aiwa!". Ассистент Норио Ога взволнованно ворвался в его кабинет.
"О?
 Что случилось?" Норио Ога тоже заволновался. Это будет шанс для Sony, 
если что-то случится с их конкурентами. Его самое большое желание - это 
проблемы с качеством MP3-плееров Aiwa!
"У них закончились запасы!"
Лицо Норио Ога изменилось. "Они распродали свои MP3-плееры, и вы говорите, что это хорошая новость?!"
"Но
 после того, как у них закончились запасы, спрос на MP3-плееры 
продолжает расти. Как вы думаете, будут ли потребители покупать нашу 
продукцию, если они не смогут приобрести MP3-плееры Aiwa?" взволнованно 
спросил помощник Норио Ога. В этот раз продажи MP3-плееров Sony резко 
вырастут.
Норио Ога в ярости. С каких это пор Sony должна 
подбирать остатки продукции Aiwa? Мы всегда были главным конкурентом 
Aiwa, и мы победим их.
Точно так же, как с консолями для видеоигр,
 когда Nintendo бросила нас, мы разработали свою собственную консоль, и 
теперь наша доля рынка обогнала Nintendo.
А теперь, вместо того 
чтобы думать о том, как улучшить нашу продукцию, чтобы победить Aiwa, вы
 празднуете, потому что они распродали все свои запасы?!
Норио Ого надоел этот помощник. Он решил найти ему замену и отправить его на переподготовку в дочернюю компанию.
"Хорошо.
 Я знаю об этом. Сообщите нашим заводам, чтобы они увеличили 
производство и снизили затраты. Мы воспользуемся этой возможностью, 
чтобы получить долю рынка". Норио Ога нетерпеливо махнул рукой.
Хотя
 Норио Ога не любит использовать этот метод, он должен был признать, что
 для Sony это хорошая возможность увеличить продажи MP3-плееров.
Когда
 продажи продукции компании и ее доля на рынке увеличиваются, это можно 
использовать как форму маркетинга. Они могут сообщить своим 
потенциальным клиентам, что многие люди купили нашу продукцию, и для 
этого должна быть причина. Потребители должны сами догадаться о причине.
В любом случае, Sony никогда не признает, что их продажи выросли потому, что у конкурента закончились запасы для продажи.
.......
"Председатель,
 Sony внезапно увеличила рекламу своих MP3-плееров и начала запасаться 
MP3-плеерами в городах". сообщил помощник Хейтаро Накадзима.
"Правда? Каковы сейчас наши цифры предварительных заказов?" спокойно спросил Хейтаро Накадзима.
"На 9 утра сегодня, есть 86 123 предварительных заказа".
"Хорошо. Не о чем беспокоиться. Сообщите в отдел маркетинга, чтобы они начали".
Хейтаро Накадзима знал, что как только у Aiwa закончатся запасы, Sony усилит маркетинг, чтобы отнять долю рынка.
Но
 Хейтаро Накадзима никогда не позволит Sony добиться успеха. Даже если у
 Aiwa не будет MP3-плееров для продажи, мы также можем остановить вас 
всех!
.......
Сегодня в розничных магазинах Sony очень 
многолюдно. Многие люди бросились в магазины с MP3-плеерами Sony, требуя
 возврата денег.
"Я хочу вернуть деньги! Что это за мусор?! Как вы все можете продавать этот мусор по таким высоким ценам?!"
"Правильно! Функции и качество этого плеера не могут сравниться с Aiwa, а дизайн слишком уродлив!"
"Качественное
 аудио?! Вы все смеете утверждать, что это высококачественное аудио?! Я 
купил этот плеер, чтобы слушать музыку. Слушать это! Это пытка!"
"Возврат! Возврат!"
Менеджер
 розничного магазина Sony в панике. Что случилось? Почему так много 
покупателей требуют возврата денег, как только они открыли свои двери? 
Если так будет продолжаться, кто из клиентов будет покупать их 
продукцию?!
Если эти покупатели сообщат в СМИ, это будет серьезный удар по репутации бренда Sony, и его выгонят из магазина".
Менеджер
 почувствовал, что душа покинула его, когда прибыли репортеры с 
камерами, чтобы заснять хаотичную сцену. Он немедленно призывает своих 
сотрудников остановить репортеров, но уже слишком поздно.
.......
Норио
 Ога сидит в своем офисе и смотрит новости, как вдруг видит прямой эфир,
 где репортер берет интервью. Интервью проходит в розничном магазине 
Sony.
Да... магазин заполнен людьми. Это организовано отделом по 
связям с общественностью? Хорошая работа. Теперь потребители будут 
думать, что продукция Sony по-прежнему популярна.
Но вскоре Норио 
Ога понял, что что-то не так. Почему менеджер магазина выбегает из 
магазина со своими сотрудниками, чтобы заблокировать репортера? Почему 
покупатели держат коробку с MP3-плеером Sony и требуют возврата денег?!
Что происходит? Что делает отдел по связям с общественностью? Как можно сообщать о таких вещах в прямом эфире?!
Прежде
 чем Норио Ога успел вызвать в свой кабинет ответственного за связи с 
общественностью, он услышал крики из телевизора. "Sony продала нам 
бракованный товар! Мы хотим вернуть наши деньги! Верните нам деньги!"
Норио Ога почувствовал, как у него поднимается кровяное давление. Кто сказал, что наша продукция бракованная?!
Проверяющие качество на заводах Sony должны быть наказаны! Это разрушает бренд Sony!
Акио Морита

    
  





  


  

    
      Стив Джобс смотрит на небольшое устройство, лежащее перед ним. Это 
маленькое устройство может воспроизводить музыку, и он вынужден 
признать, что инженеры по разработке продуктов в компании Aiwa 
гениальны.
Но Стив Джобс заметил некоторые недостатки MP3-плееров.
 Например, ЖК-экран слишком мал и может отображать только два ряда 
текстов песен, а внутренние батареи отсутствуют. Потребление энергии 
довольно высокое, слишком много кнопок, из-за чего устройство выглядит 
сложным и т.д.
Если бы Стив Джобс разрабатывал дизайн этого 
MP3-плеера, он бы сделал экран больше, размером примерно с половину 
ладони, и более плоским. Элементы управления будут расположены по кругу,
 а все остальное будет упрощено. Он также увеличит объем памяти, и плеер
 должен быть очень легким.
Стив Джобс созвал своих людей и рассказал им о своих идеях.
Apple
 также собирается производить свои собственные MP3-плееры. Однако они не
 будут называть их MP3-плеерами, так как это будет выглядеть как 
копирование других. Стив Джобс хочет, чтобы все знали, что это продукт 
Apple, когда слышат его название. Да, этот музыкальный плеер можно 
назвать iPod, точно так же, как мы называем наши компьютеры iMac.
Если
 бы они хотели увеличить объем внутренней памяти, то не стоит 
использовать технологии флэш-накопителей. Стоимость будет слишком 
высокой, и им следует использовать жесткие диски для хранения данных, и 
это увеличит объем памяти в несколько раз. Кроме того, они смогут 
продавать их по более высоким ценам, получая большую прибыль.
Кроме того, iPod можно использовать как портативный жесткий диск, и он должен стать более популярным.
В
 настоящее время на рынке существует высокий спрос на портативные 
устройства хранения данных, а традиционные дискеты постепенно уходят в 
прошлое. Почти все производители ПК на рынке перестали включать дискеты в
 свои компьютеры. Они перешли на оптические приводы, такие как DVD.
Этот
 оптический привод DVD в основном соответствует стандартам Wind and Rain
 - Philips, поскольку большинство производителей получили патенты от 
этих двух компаний. Среди обеих компаний Wind and Rain Electronics имеет
 больше патентов.
Итак, компакт-диски стали основным портативным 
средством хранения данных, и, по сути, никто больше не использует 
дискеты. Но у использования компакт-дисков есть недостаток - их легко 
поцарапать.
Диски более хрупкие, чем дискеты, и после повреждения 
компакт-диска данные невозможно восстановить. Хотя технология была 
усовершенствована, при повреждении компакт-дисков данные все равно 
теряются.
Таким образом, увеличился спрос на портативные средства 
хранения данных. Популярным становится портативный жесткий диск. Все, 
что ему нужно, - это USB-кабель для подключения к компьютеру, и 
пользователь может извлечь данные с жесткого диска.
Но портативный
 жесткий диск очень хрупок. Если его уронить или отключить питание на 
полпути, когда пользователь сохраняет данные, все данные могут быть 
повреждены. Иногда портативный жесткий диск повреждается и не может быть
 использован после легкого удара по нему.
Примерно в этот период 
на помощь приходит технология флэш-накопителей. Флэш-накопитель 
долговечен и стоит гораздо дешевле, чем портативный жесткий диск. 
Конечно, объем памяти на флэш-накопителе гораздо меньше.
В это 
время на рынке появился новый портативный продукт для хранения данных - 
USB-накопитель. Это маленькое и компактное устройство размером с большой
 палец, и пользователям удобно брать его с собой.
Но объем памяти 
USB-накопителя составляет всего 128 МБ или 256 МБ. Из-за небольшого 
объема памяти не так много людей желают его приобрести. Но когда 
потребители заметили, что MP3-плеер Aiwa также использует технологию 
флэш-накопителя, а объем памяти увеличен до 512 МБ, они стали обращать 
внимание на USB-накопитель.
Многие компании в Японии, Южной Корее,
 Сингапуре, США и т.д. начали исследовать и разрабатывать подобные 
продукты. Все они хотят увеличить объем памяти и позволить этому 
USB-накопителю заменить все другие портативные устройства хранения 
данных.
По мере увеличения числа пользователей ПК все больше 
компаний становятся компьютеризированными и начинают хранить свои 
документы и записи в электронном виде. Портативное устройство хранения 
данных меньшего размера облегчит их работу.
С этой задачей могут 
справиться и компакт-диски, но компакт-диски можно записать только один 
раз, а портативные жесткие диски слишком дороги. USB-накопитель является
 наиболее подходящим устройством.
Apple хотела разработать эту технологию, но оказалось, что она запатентована компанией Aiwa Electronics.
Если
 бы Apple продолжила исследования в области USB-накопителей, она должна 
была заплатить Aiwa Electronics патентные пошлины. Они послали своих 
людей поговорить с Aiwa, но результат их не удовлетворил.
Aiwa 
Electronics требует 20 миллионов долларов США за пожизненное разрешение.
 Это грабеж на пустом месте, поскольку стоимость разработки этой 
технологии не может стоить и 2 миллионов долларов США.
Многие 
другие компании также успешно разрабатывали эту технологию, но поняли, 
что она уже зарегистрирована. Большинство из них не могут позволить себе
 оплачивать патентные пошлины и отказываются от них.
Некоторые 
компании настаивали на том, что их технология отличается от патента Aiwa
 Electronics. Например, Toshiba изобрела технологию карт памяти, SanDisk
 - CF-карт, Sony - карт памяти и т. д. Sony также представила 
флэш-накопитель, который похож на USB-накопитель. В конце концов, 
название USB-накопителя уже было зарегистрировано.
Поначалу 
некоторые компании считали флешки бесполезными, так как стоимость 
производства высока, а технология сложна. Даже когда USB-накопитель 
появился на рынке, многие потребители считали, что через некоторое время
 этот продукт исчезнет.
Но когда MP3-плееры завоевали популярность среди потребителей, эти компании поняли, насколько полезна эта технология.
Более
 мелкие компании не могут обойти патенты на USB-накопители, и у них 
возникла та же идея, что и у Apple. Они разработают MP3-плеер, 
использующий жесткий диск в качестве внутреннего накопителя. Они будут 
делать упор на больший объем памяти как на торговую точку своей 
продукции.
Примерно в то же время Фэн Юй приказал Aiwa прекратить 
исследования в области MP3-плееров с жестким диском и сосредоточиться на
 MP3-плеерах с флэш-диском. В конце концов, Aiwa Electronics успешно 
разработала USB-накопитель емкостью 1 Гб, и они должны использовать его в
 своих MP3-плеерах.
В то же время, экран MP3-плеера должен быть 
больше. Фэн Юй даже заставил Wind and Rain Design нарисовать iPod из 
своей прошлой жизни и подарил его Хейтаро Накаджиме.
Идея 
управления MP3-плеером одной рукой является привлекательной для iPod. 
Даже когда iPod был дорогим и имел низкое качество музыки, многие люди 
все равно покупали его. iPod является одним из успешных продуктов Apple и
 приносит компании высокую прибыль.
Фэн Юй также попросил Aiwa 
разработать технологию записи. Эта технология позволит пользователям 
конвертировать песни с компакт-дисков в MP3 с помощью кабеля. Это 
поможет тем людям, которые ленятся скачивать музыку в формате MP3 со 
своих компьютеров.
Но эта функция заставила Хейтаро Накаджиму 
нахмуриться. Если они введут эту функцию, на них снова подаст в суд 
Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки. Ассоциация 
звукозаписывающей индустрии Америки будет настаивать на том, что это 
нарушение их авторских прав.
Но кого волнует Ассоциация 
звукозаписывающей индустрии Америки. Это всего лишь дополнительная 
функция, и только от пользователя зависит, будет ли он ее использовать. 
Aiwa может решить игнорировать ее. Потребители купили оригинальные 
компакт-диски, и почему они не могут конвертировать их в формат MP3? До 
тех пор, пока пользователь не передает эти песни, это не считается 
нарушением авторских прав.
Когда развитие MP3-плееров достигло 
определенной стадии, следующей тенденцией стал MP4. В это время 
технология цветного экрана должна стать более зрелой, и Aiwa будет 
продолжать лидировать в отрасли со своими технологиями.
"Часто подражают, но НИКОГДА не превосходят!".

    
  





  


  

    
      "Управляющий Фэн, я Старый Чжун. Закончилась ли тяжба с Айва?"
Фэн Юй поднял брови. Почему Чжун Цяньсянь беспокоится о судебном процессе?
"Почти закончился. В чем дело?"
"Одна
 компания в США производит USB-накопители и использует наши 
запатентованные технологии Aiwa Electronics без разрешения. Я подтвердил
 это с нашими инженерами, и печатные платы такие же, как у нас".
"Значит,
 вы хотите подать на них в суд?" Фэн Юй рад это слышать. Использование 
закона для защиты интересов компании - это хорошо. В его прошлой жизни у
 многих китайских компаний были патенты. Тем не менее, они используют их
 только в пределах Китая, и их не волнует, что зарубежные компании 
нарушают их патенты.
Некоторые патенты ограничены в пределах 
регионов, некоторые находятся слишком далеко, чтобы компании могли об 
этом беспокоиться. Некоторые компании считают, что они никогда не смогут
 выиграть у иностранных компаний!
"Да. Я обсудил это с Сюй Лихуа и
 остальными. Мы должны преподать этой компании урок. Я слышал, что еще 
несколько компаний в Сингапуре и других странах также незаконно 
использовали наши патенты. Мы намерены подать на них в суд!".
"Хахаха... Старина Чжун, я тоже знаю об этом, но я думаю, нам не стоит подавать на них в суд". Фэн Юй рассмеялся.
"Менеджер
 Фэн, мы владели патентом, почему мы не можем подать на них в суд? Хотя 
заявка на патент в США еще не одобрена, она будет одобрена в этом году".
 Чжун Цинсянь забеспокоилась. Фэн Юй никогда не боялся неприятностей. 
Почему же сегодня он такой робкий?
Чжун Цинсянь узнала, что 
патенты должны применяться в разных странах. Если в одной из стран мира 
патент был одобрен, то никто другой не может подать заявку на такой же 
патент в других странах. Другие страны не имеют права давать одобрение, 
если эта страна не соблюдает международный закон о правах 
интеллектуальной собственности.
Почему мы не можем подать на них в суд?!
"Старина
 Чжун, я не говорю, что мы не должны подавать на них в суд. Я прошу тебя
 не подавать на них в суд сейчас. Позвольте спросить. Сколько продуктов 
они уже произвели?
Если мы подадим в суд и выиграем дело против 
них, они могут просто остановить производство и понесут незначительные 
убытки. Сколько компенсации мы можем получить от них? Если мы подождем, 
пока они произведут большой объем продукции или даже расширят свое 
производство, прежде чем подать на них в суд за нарушение патента, 
сколько компенсации мы получим?" Фэн Юй рассмеялся.
"Ты 
предлагаешь нам притвориться невежественными и позволить им быть такими,
 пока мы не нанесли им смертельный удар?" подумал про себя Чжун Цинсянь.
 Менеджер Фэн слишком злой. Если они действительно сделают это, то 
компаниям придется выплатить большие компенсации.
Фэн Юй знал, что
 несколько компаний пытались подать заявки на патенты USB-накопителей, 
но им было отказано. Эти компании увидели, что заявку на патент подала 
китайская компания, и подумали, откуда кто-то из Китая может знать о 
нарушении патента?
В прошлом Китай никогда не соблюдал 
международные законы о патентной защите. Многие продукты в Китае 
производятся заводами, занимающимися реинжинирингом зарубежных 
продуктов, и эти заводы продают их в Китае.
В любом случае, эти 
компании не экспортировали продукцию за границу и продавали ее только в 
пределах своего города. Поначалу все было хорошо, пока зарубежные 
компании не узнали об этом. Хмф! Неудивительно, что никто в Китае не 
покупает нашу продукцию. Нам подражают!
Эти иностранные компании 
хотят защитить свои интересы, но Китай не принимает эти иски. В то время
 китайцы думали так: "Вы можете продавать стулья, почему я не могу 
продавать стулья тоже?! И что с того, что внешний вид одинаковый, а 
внутренние печатные платы одинаковые? Мы не крали ваш дизайн!
Реверс-инжиниринг
 намного проще, чем разработка собственной продукции. Вплоть до отца Лю 
Чуаньчжи, когда Китай начал изучать патентную защиту. В то время многие 
патенты на китайские изобретения были зарегистрированы иностранными 
компаниями за рубежом. Когда китайские компании попытались 
экспортировать свою продукцию за рубеж, они поняли, что другие страны их
 отвергли.
Например, патент на VCD-плеер был зарегистрирован 
японской компанией в прошлой жизни Фэн Юя. Эта японская компания купила 
продукт Цзян Ваньмэна и украла технологию путем реинжиниринга.
После
 этого эта компания подала жалобу на китайское правительство по поводу 
своих иностранных дел. В то время обе страны пытались улучшить свои 
дипломатические отношения, и китайское правительство приказало Цзян 
Ваньмэну уладить этот вопрос с японской компанией в частном порядке.
Как
 они уладили этот вопрос? Выплатить японской компании денежную 
компенсацию и оплатить патентные пошлины. Эта японская компания выдала 
патент многим другим компаниям и получала высокие прибыли за каждый 
произведенный VCD-плеер.
Эти компании сделали деньги, а также 
остановили развитие этой отрасли в Китае. Технологии VCD-плееров 
развились до технологий DVD, оптических приводов и т.д., и прибыль от 
них значительна. Именно по этой причине Цзян Ваньмэн и созданная им 
компания исчезли.
Хотя Китай ввел закон об авторских правах, у 
многих людей из других стран все еще создается впечатление или 
дискриминация, что китайцы не знают о правах интеллектуальной 
собственности и боятся иностранцев!
Поэтому многие компании начали
 производить USB-накопители и даже импортировали их в Китай. Они 
рекламируют свою продукцию как импортную и продают ее дороже, чем Wind 
and Rain, Aiwa и Lenovo.
Фэн Юй не хочет ничего говорить о китайском увлечении импортной продукцией. Нелегко изменить менталитет людей.
Но Фэн Юй верит, что однажды китайцы убедятся, что китайская продукция - лучшая в мире!
"Должны
 ли мы сначала атаковать эти компании в Китае? Например, мы можем 
снизить цены и заставить их снизить розничные цены?" Чжун Цинсянь 
обдумал эту идею. Если они собираются устроить ловушку для этих 
компаний, они могли бы быть более безжалостными.
"Нет... нет... 
нет... почему мы должны снижать цены? Мы только что вывели на рынок 
USB-накопитель емкостью 1 Гб, а через некоторое время представим модель 
емкостью 2 Гб. Нам просто нужно сохранить лидерство в технологиях, и 
наша прибыль будет высокой. Им нелегко нас обогнать. Просто позвольте им
 расти, и в будущем мы сможем получать от них больше патентных 
отчислений. Я не хочу судиться с ними до тех пор, пока они не 
обанкротятся. Наша цель - развивать использование нашей технологии 
флэш-накопителей. Разве вы не сказали, что SD-карта, которую я 
предложил, уже почти разработана? Поторопитесь и подайте заявку на 
патенты раньше других компаний".
В прошлой жизни Фэн Юя компании 
Panasonic, Toshiba и Sony запустили SD-карту вместе, и они совместно 
владели патентами. В то время SD-карты, которые они производили, 
предназначались для цифровых камер.
Фэн Юй разработал эту SD-карту для мобильных телефонов. Конечно, ее можно использовать и для цифровых камер.
Любые
 технологии, которые являются более продвинутыми и сложными, приносят 
значительную прибыль. Кроме того, эта технология может ограничить 
развитие цифровых камер в Японии.
Камеда Масао потратил довольно 
значительную сумму денег на покупку патента у Kodak, а Фэн Юй планирует 
выпустить цифровые камеры под брендами Wind and Rain и Aiwa.
Бренды Wind and Rain и Aiwa должны захватить большую часть доли рынка в Китае благодаря влиянию своего бренда.
Когда карты SD станут официально использоваться, Feng Yu, возможно, сможет экспортировать их за рубеж.
......
"Здравствуй,
 Фенг. Я представляю Microsoft, чтобы проинспектировать разработку 
Aiwa's Little Tyrant для нашей игровой консоли. Вы собираетесь принять 
меня лично?"

    
  





  


  

    
      Хотя компания Aiwa's Little Tyrant отвечает за проект Gbox, он будет 
работать под новым брендом. Кроме того, Microsoft теперь владеет 
некоторыми акциями Aiwa's Little Tyrant и считается одним из боссов.
Пол
 Аллен представляет Microsoft для проведения инспекции, и в этом нет 
ничего плохого. Но почему он позвонил Фэн Юю и попросил его принять его в
 Китае? Это должно быть сделано специально.
"Пол, я в Нью-Йорке, а не в Китае".
"Фэн,
 что случилось? Может, ты и не директор в Microsoft, но ты все равно 
один из наших акционеров. Мы также являемся партнерами, верно? Это моя 
первая поездка в Китай, и разве вы не должны принять меня лично?".
Пол
 Аллен находится в приподнятом настроении после того, как Фэн Юй был 
удален из Microsoft. Представляя Microsoft для проверки хода их 
совместной разработки игровой консоли, Пол Аллен напомнит Фэн Юю об этом
 неприятном воспоминании, что заставит Фэн Юя расстроиться.
Пол 
Аллен считает, что если он сможет найти недостатки у людей Фэн Юя, то у 
Microsoft может появиться шанс получить права на управление этим 
проектом.
Фэн Юй услышал, что сказал Пол Аллен. Хорошо... раз вы хотите, чтобы я сопровождал вас в Китай, тогда я буду хорошим хозяином!
"Хорошо. Когда вы отправляетесь в Шэньчжэнь?"
"Завтра".
"Хорошо. Я вернусь в Шэньчжэнь сегодня и все для вас подготовлю. Я сделаю так, чтобы вы чувствовали себя как дома".
Повесив
 трубку, улыбка на лице Фэн Юя исчезла. Китай - моя территория, а ты 
хочешь найти там проблемы со мной? Интересно, о чем вы думаете? Как вы 
можете утверждать, что являетесь одним из самых умных людей в истории?
"Ральф! Закажи билет в Шэньчжэнь сегодня".
......
"Фенг,
 ты возвращаешься в Китай? Ты собираешься в Гонконг?" спросил брат Ки 
после того, как его помощник рассказал ему, что видел, как Ральф 
бронировал авиабилеты для Фэн Юя.
"Я еду в Шэньчжэнь. Пол Аллен 
собирается на инспекцию в Aiwa's Little Tyrant. Я тоже еду туда, чтобы 
посмотреть, так как не хочу, чтобы этот парень вел себя там как босс".
"Опять этот парень?
Я думаю посетить Гонконг и поискать младшего брата Фу, раз уж мне нечего делать. Давайте вместе слетаем обратно".
"Конечно. Я попрошу Ральфа заказать тебе билеты, и мы полетим в Гонконг, а затем отправимся на лодке в Шэньчжэнь".
"Я
 тоже могу сопровождать тебя в Шэньчжэнь. Младший брат Фу сказал мне, 
что в Шэньчжэне есть много интересных мест". Глаза Кириленко 
заискрились.
Фэн Юй: "......." Что Фу Гуанвэй сказал брату Ки?! Но Кириленко должен быть рядом, так как он может напоить Павла!
В тот вечер Фэн Юй и Кириленко прилетели обратно в Гонконг и сели на лодку до Шэньчжэня. Братья Фу также присоединились к ним.
"Брат Фу, ты действительно собираешься принимать у себя этого Павла?" сердито спросил Фу Гуанвэй.
Пол
 Аллен - не тот человек, который может быть их другом, и Фу Гуанвэй 
считал, что они должны просто игнорировать его. Если Пол Аллен посмеет 
вмешаться в дела Маленького Тирана Айва, он преподаст ему урок!
"Я
 должен принимать его у себя, несмотря ни на что. В конце концов, Китай 
всегда был известен как государство этикета, и мы должны думать о том, 
как быть хорошим хозяином для него". Фэн Юй сказал с холодным смехом.
Фу Гуанвэй придвинулся ближе. "Брат Фэн, похоже, у тебя есть план". Фэн Юй улыбнулся и спросил. "Гуанвэй, ты ел насекомых?"
Фу
 Гуанвэй сделал секундную паузу. "Насекомых? Брат Фэн, я слышал, что 
некоторые люди едят насекомых, но мне это кажется отвратительным. Раньше
 я ел только куколок шелкопряда".
Фу Гуанчжэн добавил. "Гуанвэй, в насекомых много белка и они очень хрустящие. Это идеальная закуска во время питья".
Глаза Кириленко просветлели. "Закуска для питья?"
Фэн
 Юй взглянул на Кириленко. Китайский язык этого парня значительно 
улучшился. Как он может понимать такие глубокие слова? Может быть, он 
понимает только слово "пить" и подумал, что Фу Гуанчжэн упомянул 
какой-то вид алкоголя?
"Брат Ки, когда завтра приедет Пол Аллен, я
 угощу его пиршеством с лучшим алкоголем. Обещаю, что и ты испытаешь то,
 чего никогда не испытывал раньше".
"Еда не важна. Самое главное - это алкоголь!" Кириленко кивнул.
Дуань Юнпин ждал Фэн Юя у входа в Aiwa's Little Tyrant. Он был удивлен, увидев так много людей с Фэн Юем.
Хотя
 Фэн Юй не сказал Дуань Юнпину заранее, эти несколько человек - близкие 
друзья управляющего Фэна. Возможно, они здесь, чтобы сопровождать 
управляющего Фэна. Дуань Юнпин до сих пор не знает, что Фэн Юй больше не
 является директором Microsoft.
"Менеджер Фэн, мы должны были 
забронировать ближайший ресторан Quanjude для завтрашнего банкета. 
Жареная утка должна быть одним из самых знаковых блюд в Китае, и там 
будут другие знаменитые блюда". предложил Дуань Юнпин.
"Нет... 
нет... нет... Куаньчжуд не может представлять нашу китайскую кухню. Их 
фирменные блюда тоже недостаточно хороши. Я слышал, что люди в Шэньчжэне
 осмеливаются есть все подряд. Это правда?" Фэн Юй спросил с улыбкой.
"А?!
 Это не совсем правда. Но мы едим все, что можно найти в других местах 
Китая, и есть некоторые блюда, которые осмеливаемся есть только мы. 
Например, есть блюдо под названием Сань Цзяо (Три плача). Это живые 
детеныши мышей, которых едят живыми, обмакнув в соус. Мышата, у которых 
глаза еще закрыты, плачут один раз, когда их берут палочками, еще раз 
плачут, когда их макают в соус, и последний раз плачут, когда мы их 
кусаем".
Фу Гуанвэй, услышав это, прикрыл рот рукой и бросился вон из комнаты, чтобы его вырвало.
Лицо Фу Гуанчжэна тоже изменилось. Как ты можешь есть живьем детеныша мыши?!"
Лишь
 Кириленко остался невозмутим, так как не понял, что сказал Дуань Юнпин.
 Когда он находится с Фэн Юем, он никогда не берет с собой переводчика. 
Фэн Юй посмотрел на Кириленко и объяснил ему это блюдо, желая посмотреть
 на его недовольное выражение лица.
На самом деле, Фэн Юй тайком ущипнул себя, чтобы его не стошнило.
Но после того, как Фэн Юй объяснил Кириленко, Кириленко обрадовался и захотел попробовать это блюдо завтра.
"Старый Дуань, у вас есть что-нибудь, что обычно едят люди?
Например, вонючий тофу, насекомые или что-то, что иностранцы никогда не
 пробовали раньше?" спросил Фэн Юй. Он может согласиться есть насекомых,
 но не может согласиться есть что-то живое.
"Насекомые? Раз уж ты 
об этом заговорил, я вспомнил, что на окраине города есть ресторан, 
специализирующийся на блюдах из насекомых. Все их блюда сделаны из 
насекомых!"
настороженно спросил Фу Гуанчжэн. "Какого рода насекомых они используют?"
"Я
 слышал, что их банкет из ста насекомых включает в себя крабов, 
грязевика, змей, куколок шелкопряда, куколок пчел, пауков, сороконожек, 
скорпиона..."
"*Кляп..." Фу Гуанчжэн закрыл рот и выбежал из комнаты, чтобы его вырвало вместе с кузеном.
Лицо
 Фэн Юя тоже побледнело, так как у него побежали мурашки по коже после 
того, как он услышал о змеях, грязекрылах, многоножках и т.д.
Кириленко взволнованно посмотрел на них и спросил Фэн Юя. "Фэн, что он сказал? Он упоминал о более интересной еде?"
Фэн Юй кивнул и принужденно улыбнулся.

    
  





  


  

    
      Пол Аллен прибыл в Шэньчжэнь. Хотя ему не удалось хорошо отдохнуть во
 время полета, после приземления он сразу же отправился в Aiwa's Little 
Tyrant. Он жаждет посмотреть на разочарованное лицо Фэн Юя, а также 
хочет унизить его.
"Дорогой Фэн, мы давно не виделись". Пол Аллен с энтузиазмом поприветствовал Фэн Юя.
Давно
 не виделись? Мы не так давно встречались в Microsoft. Я что, очень 
хорошо с вами знаком?! Почему вы ведете себя так близко ко мне?!
Фэн
 Юй пожал руку Полу Аллену и представил остальных присутствующих. 
"Кириленко, самый богатый человек в России. О... Он также является 
боссом команды НБА. Думаю, вам двоим стоит познакомиться поближе".
Кириленко
 крупного роста, и он возвышался над Полом Алленом. Ничего не говоря, он
 уставился на Пола Аллена с презрительным выражением в глазах, что 
привело Пола в ярость.
Я богаче тебя, и моя команда сильнее! Твоя команда выиграла только один раз, и чем тут гордиться?!
"Это Фу Гуанчжэн, акционер Aiwa's Little Tyrant".
Пол
 Аллен оглядел Фу Гуанчжэна с ног до головы. Прежде чем прийти, он 
сделал домашнее задание. Фу Гуанчжэн, как говорят, очень близок к Фэн Юю
 и является наследником влиятельной гонконгской семьи. Он очень 
способный, но по сравнению с Полом Алленом он никто.
"Здравствуйте, мистер Аллен".
"Это Фу Гуанвэй. Младший двоюродный брат господина Фу Гуанчжэна, а также мой друг и деловой партнер".
Пол Аллен взглянул на Фу Гуанвэя. Он не слышал об этом человеке и должен быть кем-то неважным.
"Это Дуань Юнпин. Основатель Aiwa's Little Tyrant, а также генеральный директор компании."
"Приятно
 познакомиться, господин Дуань". Пол Аллен вежлив с Дуань Юнпином, 
поскольку хочет перетянуть его на сторону Microsoft, чтобы получить 
контроль над компанией.
"Старина Дуань, проведите Пола по заводу".
Пол Аллен смотрит на Кириленко и Фу Гуанвэя, а затем обращается к Фэн Юй. "Фенг, почему им разрешили войти на фабрику?"
"Кириленко
 будет отвечать за продажи нашего Gbox в Европе, а Фу Гуанвэй - за 
продажи в Юго-Восточной Азии. Они наши партнеры, и нет никаких проблем с
 их входом на фабрику".
Пол Аллен замолчал и больше ничего не 
сказал. Поскольку они партнеры, он не может их остановить. Но эти 
партнеры должны быть организованы Фэн Юем, так как он не слышал о них 
раньше. Хмф! Фэн Юй принимает все решения, не посоветовавшись с 
Microsoft!
Во время экскурсии по заводу Пол Аллен внес несколько 
предложений и продолжает находить недостатки. Но Дуань Юнпин ответил 
прежде, чем Фэн Юй успел что-либо сказать.
Дуань Юнпин не только 
объяснил, почему завод работает именно так, но и пожаловался Полу Аллену
 на непрофессионализм разработчиков из Microsoft. Они халтурили во время
 работы, иначе продукт был бы разработан раньше.
Пол Аллен не смог
 ничего ответить, поскольку хорошо знает, как работают сотрудники 
Microsoft. Их нельзя сравнивать с трудолюбивыми китайцами.
Экскурсия
 закончилась около полудня, и Дуань Юнпин предложил. "Пришло время 
пообедать. Я организовал самые знаковые блюда местной китайской кухни, и
 я гарантирую, что мистер Аллен никогда не пробовал их раньше".
Пол
 Аллен высоко поднял голову и гордо сказал. "Я пробовал китайскую кухню в
 США. Многие китайцы приезжали в США, чтобы открыть рестораны. Возможно,
 китайцы умеют открывать только рестораны, а я был там бесчисленное 
количество раз. Еда не потрясающая".
Какие культовые блюда могут 
быть в Китае? Кроме методов приготовления пищи, используемых при 
приготовлении овощей, рыбы, мяса и т.д., что еще они умеют делать?
Почему
 выражения лиц этих нескольких людей такие странные? Пол Аллен 
обращается к своему переводчику, и его переводчик тоже не понимает, что 
Дуань Юнпин имел в виду под культовыми блюдами местной кухни.
Все они сели в два автомобиля Songjiang последней модели Red Star и поехали в сторону окраины Шэньчжэня.
Переводчик нахмурился, так как он знает, что на окраине нет знаменитого ресторана. Может быть, это какой-то местный ресторан?
Когда они приехали в ресторан, лицо переводчика изменилось.
Пол Аллен не заметил ничего плохого. На его лице было презрительное выражение, когда он смотрел на грунтовую дорогу.
Посмотрите, какой отсталый Китай. У них даже нет нормальных дорог.
Войдя в частный обеденный зал ресторана, Пол Аллен остался доволен чистотой и кондиционером.
Дуань Юнпин посмотрел на женщину-босса ресторана и сказал. "Все в сборе. Вы можете подавать блюда".
Пол
 Аллен посмотрел на посуду на столе и слегка смутился. Здесь не было 
вилок и ножей, а только палочки для еды. Он не знает, как пользоваться 
палочками, но, по крайней мере, есть ложки.
Вошли четыре официанта с большой стеклянной банкой в руках. В банках был разный алкоголь, и их поставили на полку у стены.
Пол Аллен посмотрел на стеклянную банку, и его лицо изменилось.
В этой банке змея!!!
А что это за штуки в банке рядом с ней?! Похоже на каких-то жуков со множеством ног!
В
 другой банке Пол Аллен даже не мог определить, что находится внутри. 
Банки выглядели как какие-то образцы в контейнерах с формалином. Что они
 собираются делать с этими банками? Они предназначены для питья?
Последняя банка выглядит так, будто внутри находится черный кунжут. Да. Я выпью эту банку позже.
"Пол,
 это медицинское вино. Я не успел собрать больше, иначе я могу дать тебе
 больше выбора". Фэн Юй улыбается. "О, а какое ты предпочитаешь? У этих 
вин разный медицинский эффект".
Пол Аллен указывает на банку "Черного кунжута". "Я буду пить это".
"Разве
 вы не хотите попробовать другие?" Фэн Юй увидел, как Пол Аллен покачал 
головой, и разочарованно сказал. "Очень жаль. У этих вин очень сильные 
медицинские свойства".
Дуань Юнпин указал на вино из сороконожки и сказал. "Дайте мне бокал этого".
Фу
 Гуанчжэн и Фу Гуанвэй на секунду задумались и выбрали змеиное вино. 
Кириленко выбрал вино "три пениса", а три пениса - это пенис собаки, 
пенис оленя и пенис осла.
Фэн Юй выбрал то же вино "черный кунжут", что и Пол Аллен.
Переводчик Пола Аллена немного подумал и выбрал вино "Три пениса". Это хороший тоник для мужчин, и это редкость!
После того как вино было налито, Пол Аллен посмотрел на стоящий перед ним бокал и не захотел его поднимать.
Эти черные точки - не черный кунжут! Это черные муравьи!
"Фэн, это вино можно пить?" Пол Аллен почувствовал, что Фэн Юй разыгрывает его.
Фэн Юй поднял свой бокал и сделал глоток, разжевывая черных муравьев.
"Его
 можно пить, и в него добавлено много дорогих китайских лекарств. Это 
хорошее тонизирующее средство для мужской бодрости и избавляет от 
ревматизма. Попробуйте".
Уголок губ Пола Аллена дернулся. Фэн Юй действительно пил его и даже жевал муравьев!
"Я выпью его после того, как подадут блюда".
Подождать, пока подадут блюда? Фэн Юй улыбнулся. Отлично. Посмотрим, осмелишься ли ты пить после того, как подадут еду!

    
  





  


  

    
      Поскольку Дуань Юнпин забронировал столик за день до приезда, все 
ингредиенты были готовы, и блюда были поданы в течение пяти минут.
Когда подали первое блюдо, Пол Аллен был ошеломлен. Что это такое? Вы уверены, что это не насекомые? Можно ли это есть?
Пол
 Аллен почувствовал, что находится на грани срыва после того, как увидел
 все блюда. Он мог узнать некоторые ингредиенты, а это все насекомые! Не
 думайте, что я не смогу узнать их после того, как они будут обжарены во
 фритюре!
Что делает Фэн Юй? Он хочет увидеть, как я опозорюсь? Я не верю, что вы все осмеливаетесь есть этих насекомых!
Банкетный
 стол полон блюд, и Пол Аллен не увидел ни одного съедобного для него 
блюда. Но он заметил, что Фэн Юй и остальные выглядят нормально. Может 
быть, эти вещи можно есть?
"Пол, мы больше не можем поставить на 
стол ни одной тарелки. Давайте сначала поедим, а они продолжат подавать 
остальное после того, как мы закончим с едой здесь". тепло сказал Фэн 
Юй.
Пол Аллен сдержал желание выбежать на улицу, чтобы его вырвало, и сказал. "А... Я не очень голоден. Вы все должны идти вперед".
"Наш
 китайский обычай - произносить тост перед началом еды. Думаю, в США 
тоже самое, верно? Давайте выпьем за то, чтобы поприветствовать Пола в 
Шэньчжэне!".
Рука Пола Аллена дрожала, когда он держал свой бокал с
 вином. Ему казалось, что он скорее умрет, чем выпьет этот бокал с вином
 из насекомых!
"Подожди минутку. Фенг, мне кажется, что этот бокал
 лучше. Не мог бы ты поменять это вино для меня?" Пол Аллен указал на 
вино "Три пениса".
"Вы предпочитаете это вино? Конечно. Это вино 
"Три пениса", в нем вымачивают пенис оленя, пенис собаки и пенис осла. 
Это отличное тонизирующее средство для мужской бодрости. Вы взяли с 
собой в эту поездку спутницу?" спросил Фэн Юй.
После того, как 
переводчик Павла объяснил ему, Павел решил... остаться с вином 
"Муравей"! О чем только думают китайцы?! Как им пришла в голову идея 
вымачивать половые органы животных в вине?!
Пол Аллен оскалил зубы и сделал маленький глоток.
. После этого он вытер рукой муравьев на губах.
К счастью, вино не имеет странного вкуса, иначе Пола Аллена стошнило бы. В этот момент у него уже не было никакого аппетита.
"Пол,
 позволь мне представить блюда. Это блюдо называется "Водяная курица", 
но это не курица. Это разновидность насекомых с высоким содержанием 
белка. Для его приготовления шеф-повар использовал метод stir fry. 
Попробуйте."
Фэн Юй сказал и положил кусочек в тарелку Пола. "Я не пользовался этими палочками".
Пол посмотрел на насекомое, сидящее в его тарелке, и насекомое, казалось, смотрело на него, вызывая мурашки.
Но
 Фэн Юй и остальные не стали медлить и съели его. Оно было хрустящим, а 
Кириленко даже съел три кусочка. Он действительно любит это блюдо.
"Вам
 это не нравится? Ничего страшного. Попробуйте вот это. Это называется 
бамбуковый червь. Это вид червя, который живет на бамбуке. Он жареный во
 фритюре и очень вкусный!"
Фэн Юй снова берет четыре-пять червей и кладет их на тарелку Пола.
Пол
 Аллен посмотрел на золотисто-коричневых червей, и ему захотелось 
блевать. Он колеблется и смотрит на остальное, съедая его. Но он все еще
 не решается положить червяка в рот.
"Это блюдо называется жук лонгхорн. Он также жарится во фритюре и очень хрустящий. Попробуйте."
"Это саранча. Вид насекомых, которые могут прыгать очень высоко. Это очень вкусно".
"Попробуйте и это. Это рагу из земляных червей".
"Как насчет этого? Главный ингредиент - вид нелетающего таракана. Попробуйте. Это очень вкусно".
"Тебе
 это не нравится? Как насчет жареных во фритюре сороконожек? Тоже не 
нравится? А жареные во фритюре пауки? Вы не осмеливаетесь их есть? Тогда
 ты должен попробовать этого жареного во фритюре скорпиона".
Фэн 
Юй продолжал просить Пола Аллена поесть. Фэн Юй также не осмеливается 
есть некоторые блюда, такие как жареные во фритюре пауки и т.д., но 
Кириленко и Дуань Юнпин едят все.
Пол Аллен - белый, но его лицо сейчас бледное, как белый лист. Фэн Юй также заметил, что его рука неконтролируемо дрожит.
"О... Я забыл, что ты не привык пользоваться палочками. Официант!
Дайте этому господину длинную ложку".
Когда
 ложка была принесена на стол, Фэн Юй использовал ее, чтобы зачерпнуть 
ложку стрекоз и положил ее на место Пола Аллена с помощью ложки. Теперь 
его тарелка была полна "еды".
Пол Аллен даже не осмелился прикоснуться к ложке, не говоря уже о том, чтобы съесть жуков и насекомых.
"Раз
 уж вам не хочется есть, попробуйте суп. Официант, подайте сначала миску
 супа из кислых муравьев этому джентльмену. Пол, попробуй это. Вы, 
должно быть, устали от всех этих путешествий, и этот суп вылечит вашу 
усталость и развеет жару".
Перед Полом Алленом поставили миску с черным липким супом, и он увидел, что она полна муравьев.
Пол
 Аллен даже не осмелился сделать еще один глоток муравьиного вина, не 
говоря уже об этой миске муравьиного супа. Он никогда не будет пить его,
 даже когда умрет от голода!
Кириленко посмотрел на Пола Аллена и с сарказмом сказал. "Американцы все время говорят, что они храбрые и герои... Хмф!"
сказал Кириленко, откусил большой кусок жареной во фритюре сороконожки и запил его бокалом вина "Три пениса".
Хотя
 Пол Аллен не понимает, что говорит Кириленко, а его переводчик не 
понимает по-русски, он знает, что Кириленко не говорит ничего хорошего 
по его выражению лица.
Но Пол Аллен не может ответить, так как этот варвар из России набивает свое лицо насекомыми.
Пол Аллен боится разговаривать с Кириленко, потому что кто знает, вдруг он выплюнет изо рта насекомое.
"Пол,
 почему ты ничего не ешь? Вот, это самая питательная еда. Можете 
посоветоваться с диетологом. О, это называется личинки, то есть личинки 
мух".
Пол Аллен встал и поспешно вышел из приватной комнаты. 
Телохранители снаружи были ошеломлены и не понимали, что произошло. Они 
заглянули в частную столовую и увидели, что остальные ужинают.
Переводчик
 тоже побежал за Полом Алленом. Он ел только ту пищу, которую ел раньше,
 такую как куколки шелкопряда и бамбуковые черви, и не осмеливался 
прикоснуться к ядовитым жукам, таким как пауки, сороконожки и т.д.
Фэн Юй усмехнулся, когда Пол Аллен выбежал. Хочешь, чтобы я тебя принимал?! Отлично. Я буду хорошим хозяином!
Кириленко
 бросил презрительный взгляд на Пола Аллена, когда тот выбежал из 
комнаты. Он трус и даже не смеет ничего есть. К тому же, эти блюда очень
 вкусные.
Кириленко попробовал только чуть больше 30 блюд, а остальные блюда банкета "Сотни насекомых" не пробовал.
Кириленко никогда в жизни не пробовал такой интересной еды и подумывает, не нанять ли ему в будущем китайского повара на дом.
"Фэн, почему ты не ешь?". Кириленко выбрал жареного во фритюре паука и положил его на тарелку Фэн Юя.
Лицо Фэн Юя сразу же изменилось. "Я сыт. Брат Ки, ты должен есть больше!".
Примечания
 переводчика: Странные вещи едят китайцы. Но учтите, что не все китайцы 
едят эти вещи, а некоторые из этих продуктов доступны только в 
определенных регионах Китая.
Олений пенис

    
  





  


  

    
      После ухода Пола Фэн Юй попросил официанта заменить все блюда на 
более типичные, такие как лягушки-быки, тушеные змеи, угри, крабы, 
креветки и т.д. Только после того, как блюда с насекомыми были убраны, 
Фэн Юй, Фу Гуанчжэн и Фу Гуанвэй начали что-то есть. Ранее они все 
делали вид, что едят насекомых.
Но Кириленко перестал есть, так как он сыт, а эти блюда не представляют собой ничего особенного.
После
 того как Фэн Юй и остальные закончили есть, Пол Аллен все еще не 
вернулся. Фэн Юй попросил своих людей проверить его, на что получил 
ответ, что он ждет их в машине.
Когда Фэн Юй и остальные вышли из ресторана, все они держали в руках по шампуру с куколками шелкопряда BBQ.
Пол Аллен увидел, как они едят жуков, и его снова вырвало!
Фэн
 Юй спросила: "Пол, ты в порядке? Ты плохо себя чувствуешь? Я попрошу их
 приготовить миску китайского лекарства для твоего желудка. Оно приятное
 на вкус и в нем только пять видов насекомых".
* Рвота
Пола Аллена вырвало водой, которую он пил, и он помахал Фэн Юю рукой.
"Вздох... Я думаю, Пол нездоров, чтобы продолжать инспекцию на фабрике. Отправьте его обратно в отель, а мы продолжим завтра".
После того как Пол Аллен ушел, Фэн Юй и остальные разразились смехом.
Но разве это конец? Конечно же, нет!
Пол
 Аллен вернулся в свой гостиничный номер и слабо прилег на кровать. Он 
ничего не ел во время обеда, и его даже вырвало водой, которую он пил. 
Он чувствовал себя больным и не имел аппетита.
Вечером Полу Аллену наконец стало лучше, и он приказал прислать ему в номер хлеб и овощи.
Пол Аллен стоял у окна и сердито ел хлеб, а когда он опустил голову, то увидел за окном жука-долгоносика.
* Блевотина
Черт! Теперь Пол Аллен потерял аппетит к ужину.
В
 этот вечер Кириленко, выпивший много вина "Три пениса", отправился 
развлекаться с Фу Гуанвэем. Фэн Юй остался в своей комнате, чтобы 
обсудить, чем накормить Пола Аллена завтра. Они хотят сделать так, чтобы
 он до конца жизни боялся приезжать в Китай.
На следующее утро Фэн Юй и остальные увидели темные кольца вокруг глаз Пола Аллена, а его лицо все еще было бледным.
Удивительно, но Пол Аллен не нашел в них недостатков на фабрике. Возможно, потому что он слишком слаб или боится это делать.
Около
 полудня Дуань Юнпин улыбнулся и сказал. "Мистер Аллен, почему вы вчера 
не сказали нам, что не можете есть насекомых? Сегодня мы принесем вам 
поесть что-нибудь другое. Обещаю, что насекомых не будет!".
Пол 
Аллен моргнул и вдруг почувствовал желание дать себе пощечину. Вот 
именно. Почему я не сказал им, что вчера не ел насекомых? Почему?!
Пол
 Аллен вчера спросил своего переводчика и узнал, что многие китайцы в 
Китае едят насекомых, и насекомые питательны. Фэн Юй не лжет ему, и все 
они действительно их ели.
Пол Аллен также узнал от своего 
переводчика, что в банкет "Сотни насекомых" входят крабы, креветки, угри
 и т.д., и не все блюда являются насекомыми. Если бы он знал об этом, то
 попросил бы крабов и креветок. Даже змеи подойдут, ведь он уже пробовал
 есть змеиное мясо.
Сегодня не будет никаких жуков, и это не должно быть проблемой, верно?
"Давайте не будем пить во время обеда, хорошо?"
Дуань
 Юнпин ответил с разочарованным выражением лица. "Я попросил своих людей
 купить несколько хороших вин. Вы уверены, что не хотите попробовать?"
Пол Аллен энергично покачал головой. Нет! Я не буду пробовать!
"Как насчет того, чтобы выпить немного обычного Baijiu вместе с едой? Это должно быть нормально, верно?"
У
 Пола Аллена было плохое предчувствие, когда они снова отправились на 
окраину города. Но Дуань Юнпин пообещал ему, что они не будут есть 
насекомых, и он немного успокоился.
На этот раз жуков не будет, но все равно блюдо оставит глубокое впечатление у Пола Аллена!
"Пол, попробуй это блюдо. Это жареная китайская бамбуковая крыса. Это вид крыс, живущих в бамбуковом лесу. Мясо очень нежное".
Глаза Пола Аллена чуть не выскочили из глазниц. Что?! Крыс можно есть?!
Китайцы сошли с ума?! Почему они едят все подряд?
Почему они не могут ограничиться говядиной или курицей?! Даже свинина подойдет!
"Вам это не нравится?"
На этот раз Пол Аллен сразу же говорит, что не ест крыс, и просит курицу.
"Курицу? Конечно. Официант, куриный суп готов? Если готов, подавайте немедленно".
На стол принесли глиняную банку, и Пол Аллен почувствовал облегчение. Он знает, что китайский куриный суп очень вкусный.
Но когда с глиняной банки сняли крышку, Пола Аллена чуть не стошнило.
Что это за запах?!
"Пол,
 выпей суп и попробуй курицу. Это куриное мясо очень вкусное". Фэн Юй 
передал Полу Аллену миску с вонючим куриным супом с тушеным тофу.
Пол Аллен видит в супе куриные кости. Неужели суп испортился?
Кириленко,
 который уже пробовал вонючий тофу, засунул в рот кусочек куриного мяса.
 Вонючий тофу может плохо пахнуть, но он очень вкусный!
"У вас есть рыба?"
"Рыба?
 Конечно. Мы знаем, что американцы не привыкли к пресноводным рыбам, и я
 попросил их приготовить немного морепродуктов. Вы едите каракатицу?"
Пол Аллен кивнул. Хотя каракатица - это не рыба, он все равно может ее есть.
Когда
 подали каракатицу, Пол Аллен чуть не сошел с ума. Щупальца каракатицы 
все еще шевелятся. Хорошо, если она сырая, но эта каракатица все еще 
живая!
"Пол, это приготовлено специально для вас. Шеф-повар, не могли бы вы продемонстрировать, как есть это блюдо?"
Шеф-повар взял живую каракатицу и обмакнул ее в соус, после чего положил в рот.
Фэн Юй не стал ее есть, так как предпочитает вареную каракатицу. Но он все равно просит Пола Аллена попробовать ее.
"Фэн,
 у меня сегодня не все в порядке с желудком. Есть ли у них какая-нибудь 
вегетарианская еда или фрукты?". С овощами и фруктами ничего не должно 
быть плохого, верно?!
"Конечно. Официант, вы слышали? Подавайте вегетарианскую еду и фрукты".
Была
 подана тарелка зеленого волосатого тофу. Пол Аллен не стал его есть, а 
Фэн Юй и остальные принялись за еду. Сычуаньский тофу очень вкусный!
На столе появилась еще одна тарелка с безобидными зелеными овощами, и Пол решил, что с этим должно быть все в порядке.
Но когда он подцепил вилкой кусочек и положил его в рот, он чуть не выплюнул его! Он слишком горький!
Фэн Юй очень обрадовался, ведь он не ожидал найти одуванчик в Шэньчжэне.
Пол
 Аллен смотрит на черную массу на другой тарелке, про которую Фэн Юй и 
остальные сказали, что она сделана из яиц, но не решается ее 
попробовать. Он решил подождать фруктов, так как фрукты должны быть 
безопасными.
Но когда официант вошел в частную столовую с тарелкой дуриана, Пол Аллен тут же бросился вон. Он не мог выносить запах дуриана!
Фэн Юй указал на дуриан. "Вот, давайте съедим по несколько штук, а с Полом пообщаемся после обеда".
Китайская бамбуковая крыса

    
  





  


  

    
      Сегодня Пол Аллен снова ничего не ел. После обеда во рту Фэн Юя и 
остальных остался запах дуриана. Он не смог вынести этот запах и 
закончил осмотр раньше времени. К счастью, сегодня это только запах, а 
по вечерам ему хочется есть.
Но на этот раз Пол Аллен не стал 
вызывать обслуживание номеров. Он попросил своего переводчика купить для
 него миску лапши быстрого приготовления и несколько печений. Он скорее 
съест лапшу быстрого приготовления и печенье, чем пообедает с Фэн Юем!
подумал
 переводчик. С сегодняшним обедом проблем нет, если не считать вонючей 
тушеной курицы с тофу. Остальные блюда очень вкусные, особенно 
бамбуковые крысы. По текстуре они примерно такие же, как курица, и очень
 вкусные.
Кроме того, яйца века потрясающе сочетаются с уксусом и зеленым перцем.
Дуриан
 в конце трапезы - лучший. Дуриан - король фруктов и очень питателен. 
Хотя его запах не очень приятен, на вкус он великолепен.
В вине, 
которое они пили во время обеда, нет ни змей, ни насекомых. Это все 
китайские травы, и Переводчику удалось выпить только несколько глотков.
Вы не умеете наслаждаться деликатесами и предпочитаете есть лапшу быстрого приготовления?!
Так трудно понять богатых людей.
Но Пол Аллен дал переводчику 100 долларов США, а переводчик все равно пошел покупать для него лапшу быстрого приготовления.
Какую
 лапшу быстрого приготовления я должен купить? Я должен купить лучшую 
лапшу быстрого приготовления в Китае, это лапша быстрого приготовления 
Lehaha. В любом случае, она лишь немного дороже, чем Kang Shifu.
......
"Фенг, в Китае должны быть еще какие-то особенные блюда. Мы должны дать Павлу попробовать несколько завтра". сказал Кириленко.
Кириленко несказанно обрадовался, когда увидел, как Пол Аллен бросился блевать в течение предыдущих двух дней.
"В Фуцзяни есть вид закуски под названием "Сушеные крысы". Вы осмелитесь попробовать?"
"Из какого мяса она сделана? Бамбуковые крысы? Вкусно?" возбужденно спросил Кириленко.
"Я раньше не пробовал и не знаю, вкусно ли это. Сушеные крысы делаются из крысиного мяса.
Это серые крысы, которых можно найти в канализации". Фэн Юй ответил с лукавой улыбкой.
На
 этот раз даже жадное лицо Кириленко изменилось. Как можно есть 
канализационных крыс? Попробовав однажды "Три крика", он решил впредь 
никогда не есть ни крыс, ни мышей.
Кириленко посмотрел на 
остальных, и все, включая Дуань Юнпина, покачали головами. Это означает,
 что они не будут есть эту закуску.
Кириленко засмеялся. "Эээ... Я не могу помочь вам с этим, так как я тоже не буду это есть".
Кириленко сказал, что он не будет это есть, а не боится это есть. Но для Фэн Юй Кириленко боится.
"Есть
 особое блюдо - рыба-пыхарь. Она очень ядовита, и если вы случайно 
съедите яд, то точно умрете. Но в Китае трудно найти повара, который бы 
его приготовил. Хотите попробовать?"
Кириленко покачал головой. 
Это касается его жизни, и он не хочет рисковать. Он все еще хочет 
наслаждаться жизнью, и почему он должен рисковать ею ради какой-то еды. 
Есть много хорошей еды, а эту он может пропустить".
Фу Гуанчжэн прервал Фэн Юя. Волосы на его спине встали дыбом от еды, о которой упомянул Фэн Юй.
"Брат Фэн, Аллен уедет завтра?"
Фэн
 Юй покачал головой. "Я не знаю, но думаю, что он больше не примет наше 
приглашение на обед или ужин. Если он не уедет завтра, мы подумаем о 
других способах".
Фэн Юй чувствовал себя хорошо после розыгрыша Пола Аллена.
"Я
 думаю, он не посмеет создавать нам проблемы. Это Китай, и у нас есть 
способы справиться с ним. Только потому, что он богат, он думает, что 
может смотреть на нас свысока?! Хмф!" крикнул Фу Гуанвэй.
"Я думал
 выпить с ним, но могу сказать, что он не умеет держать себя в руках. У 
нас сегодня столько разных сортов спиртного, а он даже не хочет 
попробовать. Какая трата!" сказал Кириленко.
По мнению Кириленко, 
человек должен попробовать все спиртные напитки в мире, когда есть такая
 возможность. Жизнь будет бессмысленной, если не будет алкоголя!
Конечно, будет идеально, если после алкоголя будут женщины!
спросил Кириленко.
"Что мы сегодня едим? Я голоден."
Фэн Юй: "......" Ты съел больше всех днем, а теперь голоден?!
Несколько человек отправились на ужин, а переводчик Пола Аллена вернулся в отель с миской лапши быстрого приготовления.
"Мистер Аллен, это ветчина. Вид консервированного мяса, сделанного из говядины. Вам стоит попробовать".
Пол
 Аллен откусил несколько кусочков и почувствовал приятный вкус. 
Возможно, это было связано с его голодом, а для него все вкусно.
"А где это продукты? Я бы хотел купить что-нибудь из них в качестве подарков". сказал Пол Аллен.
Переводчик удивился и спросил. "Это произведено компанией отца менеджера Фенга. Разве вы не знаете?"
"Кто?
 Компания отца Фенга? Что это за мусор?! Это ужасный вкус! Никогда 
больше не покупайте это!" Пол Аллен выбросил оставшиеся банки с ветчиной
 в мусорное ведро.
Хмф! Это произведено семьей Фенга. Кто знает, может он добавил туда крысиное мясо или насекомых?
Переводчик безмолвно смотрит на Пола Аллена. Вы ели ее просто замечательно и все равно хотите купить несколько штук в подарок.
Эта
 лапша быстрого приготовления производится компанией Lehaha, а менеджер 
Фэн является одним из акционеров. Должен ли я рассказать об этом мистеру
 Аллену?
Пол Аллен съел несколько порций лапши и почувствовал, что
 она вкусная. Но он также заметил странное выражение на лице своего 
переводчика.
Пол Аллен смотрит вниз на упаковку лапши. Все надписи на китайском языке, который он не понимает.
Но
 мультяшная фигурка, напечатанная на упаковке, кажется Полу Аллену очень
 знакомой. Ему показалось, что он уже где-то видел эту фигурку.
Пол
 Аллен сделал еще один глоток и внезапно закашлялся. Он вспомнил, где 
видел эту мультяшную фигурку. Она изображена на банке энергетического 
напитка. Инженеры Microsoft любят этот энергетический напиток, который 
называется Qi Li.
Пол вспомнил, что этот напиток также 
производится компанией Фэн Юя. Это значит, что лапша быстрого 
приготовления также производится компанией Фэн Юя.
"Эта лапша быстрого приготовления производится компанией Фенга?".
Переводчик кивнул. Я ничего не сказал, и вы единственный, кто угадал правильно.
.
Тум!
Пол Аллен выбросил миску с лапшой быстрого приготовления в мусорное ведро.
Ранее
 Пол видел в упаковке с приправами к лапше быстрого приготовления 
какое-то вещество черного цвета. Может быть, они сделаны из жуков!
Пол быстро открыл бутылку дистиллированной воды и, сделав несколько глотков, заметил мультяшную фигурку!
Эту воду нельзя пить!
Как может быть, что в Китае нет других компаний, производящих продукты питания?
Пол
 Аллен увидел на столе какой-то напиток. Он уже собирался выпить его, 
когда увидел напечатанную на нем раздражающую мультяшную фигурку!
Переводчик
 смотрит на Пола Аллена, выбрасывающего в мусорное ведро пачку молочного
 чая Lehaha, и не знает, что делать. Лучшая марка продуктов питания в 
Китае - Lehaha. Если вы хотите есть или пить что-нибудь из Lehaha, вы 
должны были сказать мне об этом раньше.
Выбросив все в мусорное ведро, Пол Аллен понял, что на столе не осталось еды. Но... он все еще голоден.
Пол стиснул зубы: он скорее умрет от голода, чем будет есть эти вещи!
Примечания переводчика: Столетние яйца и дурианы - мои любимые.
Столетнее яйцо

    
  





  


  

    
      Пол Аллен уехал на следующий день под предлогом плохого самочувствия.
 Microsoft пришлет кого-нибудь в будущем, а Пол поклялся, что никогда в 
жизни не ступит ногой в Китай.
Ходили слухи, что Пол Аллен съел 
порцию завтрака на троих и привлек к себе взгляды многих людей. Это 
слишком позорно для супермагната. Возможно, американцы никогда не 
пробовали палочки из теста и рисовую запеканку.
Кириленко и братья
 Фу отправились в Макао, а Фэн Юй полетел в Пекин. Сунь Лицзе сказал Фэн
 Юю, что одно из имен в списке наблюдателей обратилось к нему за 
инвестициями. Но они не смогли договориться о доле акций и сумме 
инвестиций.
Если бы Фэн Юй не передал Сунь Лицзе список имен, тот 
наверняка попытался бы снизить цену. Но теперь Сунь Лицзе боится, что он
 подтолкнет другую сторону к другим венчурным инвесторам.
Фэн Юй 
спросил, кто этот человек, и, услышав имя, сразу же сказал Сунь Лицзе, 
чтобы тот ждал его в Пекине. Он хочет лично поговорить с этим Сяо Ма.
Этот Сяо Ма - еще одна легенда, у него та же фамилия, что и у основателя Alibaba. Но этот Сяо Ма также намного старше Фэн Юя.
Фэн
 Юй видел продукт компании Сяо Ма в интернет-кафе. Это тип программного 
обеспечения для обмена мгновенными сообщениями, и Фэн Юй зарегистрировал
 аккаунт. На данный момент номер его аккаунта состоит из 6 цифр.
Номер
 счета 6-значный, потому что количество людей, использующих эту 
программу, еще не достигло миллиона. В будущем число пользователей 
превысит 10 миллионов.
По прибытии в Пекин Фэн Юй спросил Сунь 
Лицзе о требованиях другой стороны. Честно говоря, Сяо Ма хотел получить
 большие инвестиции, но предложенные им акции слишком малы. Он также не 
хочет, чтобы Tai Hua Investment вмешивалась в работу его компании.
В
 тот же день днем Сяо Ма снова приехал в Tai Hua Investment. Он слышал, 
что легендарный магнат Фэн Юй собирается поговорить с ним.
Когда оба мужчины встретились, они были поражены возрастом собеседника.
Сяо Ма около двадцати лет, и он намного моложе, чем на фотографиях, которые Фэн Юй видел в интернете в своей предыдущей жизни.
"Менеджер Ма, я Фэн Юй".
"Приятно
 познакомиться, менеджер Фэн". Хотя тон Сяо Ма был уважительным по 
отношению к Фэн Юю, он также показал свою уверенность в себе.
"Менеджер Ма, я слышал, что ваша компания занимается платформой интернет-пейджинга, верно?"
"Не
 только это. Мы также занимаемся трансляцией коротких информационных 
сообщений, IP-телефонами и программным обеспечением для обмена 
мгновенными сообщениями в Интернете". добавил Сяо Ма.
"Что вы думаете о пейджерном бизнесе? Сколько еще лет он может просуществовать?" с улыбкой спросил Фэн Юй.
"Ваши компании уже прекратили производство пейджеров и перешли на мобильные телефоны. Вы все еще хотите спросить?"
"О? Похоже, вы много знаете о моих компаниях".
"Не
 совсем, но я работаю в этой отрасли, и мне нужно отслеживать и понимать
 тенденции, внимательно наблюдая за ведущими компаниями". гордо ответил 
Сяо Ма.
"Тогда, собираетесь ли вы развивать бизнес по производству пейджеров после того, как получите инвестиции?"
"Конечно,
 нет. Мы сосредоточимся на программном обеспечении для обмена 
мгновенными сообщениями и SMS на мобильных телефонах. Мы считаем, что 
программное обеспечение для обмена мгновенными сообщениями в Интернете 
имеет большой потенциал, потому что ПК развиваются очень быстро, и 
пользователей ПК становится все больше и больше. В этом году была 
запущена онлайн-игра "Легенда мира", которая заставила больше людей 
покупать персональные компьютеры. По мере увеличения числа пользователей
 ПК и развития интернета, интернет станет неотъемлемой частью нашей 
жизни".
Фэн Юй поднял брови. Сяо Ма очень точно предсказывает 
будущее. Неудивительно, что в прошлой жизни Фэн Юй был настолько 
успешен. В драгоценной жизни Фэн Юя компания Tencent постоянно 
расширялась и не испытывала никаких неудач.
Конечно, основой Tencent по-прежнему является программа для обмена мгновенными сообщениями.
"Тогда как вы собираетесь получать прибыль от продуктов вашей компании?" спросил Фэн Юй.
"Мы не можем получать прибыль в настоящее время, так как мы все еще находимся на стадии расширения.
Нам необходимо увеличить количество пользователей и нужны большие 
инвестиции для рекламы в Интернет-кафе, торговых центрах ПК и т.д. Нам 
еще нужно конкурировать с ICQ и другими программами. Поэтому сейчас мы 
не берем плату с пользователей. Но в будущем мы введем несколько платных
 обновленных услуг и вернем инвестиции в несколько раз".
Фэн Юй 
знал, что Сяо Ма и его команда еще не придумали, как извлечь прибыль из 
этого программного обеспечения. Но они могли оценить потенциал и знали, 
что им нужно привлечь больше пользователей.
С таким количеством пользователей, что беспокоиться о получении прибыли?
"Каковы ваши обновленные услуги?" подробно спросил Фэн Юй.
"Например,
 реклама, поиск и т.д. Все это может принести прибыль компании. Самое 
главное, у нас будет значительная группа пользователей, а ценность этого
 бесценна."
"Вы уже думали о будущем направлении развития вашей компании?".
"Сейчас
 мы сосредоточимся на этом программном обеспечении для обмена 
сообщениями, QQ, и попробуем все другие возможности. Пока у нас 
достаточно пользователей, мы обязательно будем зарабатывать деньги. 
Поэтому мы должны сначала развивать QQ и увеличивать количество 
пользователей".
Фэн Юй улыбается. "Мне интересна ваша компания. Но
 рекламы в интернет-кафе и торговых центрах ПК недостаточно. У меня есть
 способ увеличить количество пользователей в несколько раз. Но если ваше
 программное обеспечение будет недостаточно хорошим, то все пользователи
 очень скоро исчезнут."
"Менеджер Фенг, что это за идея?"
"Я
 также являюсь акционером Lenovo Group, и я могу попросить их 
предустановить QQ на их ПК. Таким образом, каждый, кто купил ПК Lenovo, 
станет потенциальным новым пользователем вашего программного 
обеспечения. Они могут быть любопытными и зарегистрировать аккаунт, и 
только от вас зависит, как их удержать".
"Это потрясающе. Таким 
образом, количество пользователей будет быстро расти, а у нас сейчас 
более 460 000 пользователей. В этом году мы можем превысить 1 миллион 
пользователей!".
"Вы знаете о Легенде Мира?" спросил Фэн Юй.
"Да. Многие люди, включая меня, из моей компании, играют в эту игру.
Я слышал, что именно вы инвестировали и разработали эту игру". Сяо Ма ответил.
"Сейчас
 в Китае зарегистрировано более 9 миллионов игроков, и эта цифра 
продолжает расти. Что если я сделаю рекламу о QQ на странице входа в 
игру?".
"Это здорово. Эти онлайн-игроки - те, кто больше пользуется интернетом, и являются нашим целевым сегментом".
"У
 нас также есть акции Sina, NetEase, Sohu и т.д., и мы можем 
рекламировать продукт вашей компании или даже дать ссылку на 
скачивание".
"Послушайте, мне гораздо проще рекламировать ваш 
продукт для вас, и у меня больше шансов на успех. Я даже могу заставить 
NetEase или другие мои компании разработать аналогичное программное 
обеспечение для обмена мгновенными сообщениями с помощью моих средств и 
людей. Даже если ваш продукт будет запущен на год раньше моего, я смогу 
легко обогнать вас".
Лицо Сяо Ма побледнело. Если Фэн Юй заставит 
три свои интернет-компании разработать программу для обмена мгновенными 
сообщениями, Фэн Юй окажется в более выгодном положении.
"Тем не 
менее, я все еще хочу инвестировать в вашу компанию. Но нам нужно 
договориться об условиях. Я вложу средства в вашу компанию в обмен на 
голосующие акции. Но я не буду вмешиваться в то, как вы управляете 
компанией, и даже окажу ей большую помощь. Никто другой в Китае не может
 сделать это, кроме меня".
Сяо Ма глубоко задумался. Он основал эту компанию, и теперь он должен позволить кому-то другому быть главным акционером?!

    
  





  


  

    
      Сяо Ма не принял предложение Фэн Юя и сказал, что должен обсудить это
 с остальными членами компании. Хотя Сяо Ма является основным акционером
 компании, в ней есть два учредителя, и еще трое друзей присоединились, и
 он должен дать каждому из них долю.
Если Сяо Ма отдаст Фэн Юю слишком много акций, как он собирается разделить оставшиеся акции между остальными партнерами?
После ухода Сяо Ма, Сунь Лицзе спросил Фэн Юя. "Менеджер Фэн. Он все еще отвергает нас?"
"Нет. Он примет наше предложение".
То,
 что Фэн Юй сказал Сяо Ма, состоит из угроз и благодарности, он 
инвестирует больше, чем рыночная стоимость компании, но хочет получить 
только 49% акций.
Хотя Tai Hua Consulting станет крупнейшим 
акционером, Сяо Ма и остальные четыре основателя будут владеть в общей 
сложности 51% акций. Они все еще будут иметь право голоса в компании, 
если объединятся.
Но если кто-то из них поддержит Фэн Юя, то Фэн Юй получит контроль над компанией.
Сяо
 Ма вернулся и обсудил это со своими партнерами. Они решили принять 
условия Фэн Юя, это им выгодно. Кроме того, они боятся, что Фэн Юй 
заставит своих людей разработать программу обмена мгновенными 
сообщениями. С богатством Фэн Юя он сможет легко вытеснить их с рынка!
В таких обстоятельствах у Сяо Ма и его партнеров нет другого выбора.
200
 миллионов юаней за 49% акций Tencent - отличная сделка для Фэн Юя. Хотя
 Фэн Юй может сам разработать программу обмена мгновенными сообщениями, 
это займет некоторое время.
Пока Фэн Юй не возродился, QQ все еще очень популярен, и насчитывает более 1 миллиарда пользователей.
Сяо
 Ма и его команде удавалось увеличивать свою прибыль год за годом. Если 
Фэн Юй разработает свою собственную программу обмена сообщениями, он 
может не повторить этот результат, и это будет слишком хлопотно.
Фэн
 Юй владеет только 49% акций компании. Тем не менее, он уверен, что Сяо 
Ма и его партнеры не будут выступать против него, если он решит внести 
какие-либо изменения или решения.
Кроме того, быть председателем совета директоров компании очень утомительно.
Фэн Юй предпочитает не работать и просто быть главным акционером компании.
После
 успешного инвестирования в Tencent Фэн Юй сдержал свое обещание 
продвигать программное обеспечение для обмена сообщениями QQ.
"Старина
 Лю, мне нужно кое-что с тобой обсудить. Можешь ли ты включить эту 
программу обмена мгновенными сообщениями QQ во все свои новые ПК? Просто
 дайте мне знать, сколько вы берете, и я попрошу Tencent подготовить 
платеж".
"Что случилось? Вы стали контролирующим акционером этой компании?" Лю Чуаньчжи рассмеялся и спросил.
"Я
 только инвестировал в эту компанию. Я думаю, что это хороший продукт, и
 в будущем он может быть использован всеми нетизенами."
"А? 
Использоваться всеми нетизенами? Вы действительно думаете, что у этого 
программного обеспечения такой большой потенциал? Я попросил своих людей
 изучить эту программу, и это что-то вроде более быстрой версии 
электронной почты. Но есть ограничение на отправляемые данные, и она 
никогда не сможет заменить электронную почту."
"Вы правы. Но кто 
знает, что произойдет в будущем? Что если однажды с помощью этой 
программы можно будет также отправлять файлы, аудиофайлы, общаться по 
видеосвязи и т.д.? Вы готовы этим воспользоваться?"
"Они могут это делать?!" Лю Чуаньчжи был потрясен. Сколько лет им понадобится, чтобы разработать такие функции?
"Кто
 знает, смогут они это сделать или нет? Помогите мне сообщить Lenovo 
Kingsoft, чтобы они бесплатно поставляли это программное обеспечение 
вместе с их антивирусом и офисным ПО".
Если пользователь будет 
платить за программное обеспечение в комплекте, то это будет похоже на 
Explorer от Microsoft, и на него подадут в суд за монополию. Но если 
программное обеспечение будет бесплатным, то все будет в порядке, и в 
лучшем случае это программное обеспечение будет рассматриваться как 
мошенническое.
Конечно, сейчас люди не так сильно ненавидят 
нелегальное программное обеспечение. Некоторые люди даже считают, что 
программное обеспечение в комплекте - это отличная сделка.
Например,
 этот QQ можно скачать бесплатно, и некоторые люди могут подумать, что 
это хорошая сделка. Однако они не знали, что стали одним из 
пользователей.
"Хорошо. Поскольку это бесплатно для пользователей, мы не будем брать слишком высокую цену. Как насчет 1 юаня за каждый пакет?
Эта сумма будет использована в качестве комиссионных для наших продавцов".
"Спасибо. Когда QQ станет популярным в будущем, они вернут нам эту услугу".
......
"Здравствуйте,
 менеджер Динг. Я Фенг Ю. Я хочу, чтобы вы поставили программное 
обеспечение QQ в комплекте с нашей Легендой о Мире. Когда наши 
пользователи будут скачивать "Легенду о мире", программное обеспечение 
QQ будет включено, а также рекламировать это программное обеспечение и 
включать ссылку на скачивание на странице входа. Сообщите мне 
стоимость".
"Поскольку это вы спрашиваете, я дам вам хорошую цену.
 Как насчет 1 юаня за каждую загрузку? Многие люди обращались ко мне с 
предложением разместить рекламу на странице входа в Легенду Мира, но я 
им отказал".
На самом деле Фэн Юй не знал, считать ли эту цену 
дешевой или дорогой. Но он сделал приблизительный расчет и решил, что 
это того стоит. Одна только "Легенда Мира" увеличит количество загрузок 
QQ более чем на 10 миллионов. Это намного быстрее, чем реклама в 
интернет-кафе.
Фэн Юй также позвонил в Sina, Sohu и NetEase. Все они согласились на 1 юань за каждую загрузку.
Фэн
 Юй знал, что в этом году маркетинговые расходы Tencent будут очень 
высокими, но количество загрузок QQ будет выше, чем в его предыдущей 
жизни.
Очень скоро количество пользователей увеличится до более чем 10 миллионов или даже 100 миллионов.
Фэн Юй также сказал своим людям использовать это программное обеспечение QQ в офисах своих компаний для внутренних коммуникаций.
С
 QQ руководителю не нужно будет звонить или просить секретаря звонить 
другим. Все, что им нужно сделать, это просто открыть окно QQ, и если 
есть какие-то важные объявления, руководителям не нужно печатать 
документы, а можно просто сделать объявление по QQ.
Чтобы 
продвинуть это программное обеспечение, Фэн Юй сделал все возможное. Сяо
 Ма и его партнеры были тронуты и обрадованы, когда узнали об этом.
К
 счастью, Сяо Ма и его партнеры согласились на условия Фэн Юя и получили
 возможность использовать связи Фэн Юя для продвижения этого 
программного обеспечения.
Если бы Сяо Ма и его партнеры не 
согласились на условия Фэн Юя, Фэн Юй мог бы привлечь своих людей к 
разработке программного обеспечения для обмена мгновенными сообщениями.
С помощью этих стратегий Фэн Юй может легко вытеснить QQ с рынка.
У Фэн Юя есть такие ресурсы, как средства и связи.
В
 этот период те, кто купил ПК Lenovo, получат установленное на них 
программное обеспечение для обмена мгновенными сообщениями QQ. Те, кто 
купил антивирус Kingsoft Antivirus или программное обеспечение WPS 
Office, также получат это программное обеспечение в комплекте. Даже 
скачавшие "Легенду мира" получат это программное обеспечение бесплатно.
Это
 программное обеспечение также рекламируется на трех основных китайских 
веб-сайтах, и на них есть ссылки для скачивания. Статьи о преимуществах 
использования этого программного обеспечения встречаются повсюду. В 
статьях упоминается, что Tai Hua Holdings и все ее дочерние компании 
также используют это программное обеспечение для внутренних 
коммуникаций.
Подобным образом, число пользователей QQ увеличивается в геометрической прогрессии.

    
  





  


  

    
      Чжоу Кэсинь выздоровела, но при этом уволилась с работы стажера в 
медицинском журнале. Это произошло потому, что эта работа была создана 
только для того, чтобы нанять ее и заставить пройти медицинское 
обследование и получить лечение.
Хотя Чжоу Кэсинь нечего терять, она ненавидела эту работу.
После
 того как "второй самый красивый человек на земле" ушел, Чжоу Кэсинь 
продолжала думать о том, что он ей сказал. Она не верит в призраков и 
богов и является человеком, который осмеливается смотреть фильмы ужасов в
 одиночестве по ночам.
Но Чжоу Кэсинь до сих пор не может понять, 
откуда "второй самый красивый человек на земле" знает о ней так много, 
даже ее личные секреты, о которых не знает никто другой.
Чжоу 
Кэсинь не верит, что "второй самый красивый человек на земле" исследовал
 ее, чтобы узнать ее секреты. Если бы "второй самый красивый человек на 
земле" солгал, что он холост и хочет быть с ней, она могла бы 
согласиться.
Но "второй самый красивый человек на земле" не стал ей врать и честно сказал, что у него есть девушка.
Чжоу
 Кэсинь не знает, лжет ли "второй самый красивый человек на земле" или 
говорит правду. Возможно, все, что он говорит, - ложь.
Чжоу Кэсинь
 даже приснилось, что она столкнулась с "вторым самым красивым человеком
 на земле" и спросила его, почему он не продолжает ей лгать? Она не 
хочет знать правду!
Раз ты сказал, что я твоя жена, зачем ты завел себе девушку? Раз у тебя есть девушка, почему ты все еще приходишь ко мне?
Чжоу
 Кэсинь поняла, что в ее жизнь вошел "второй по красоте человек на 
земле". Она ждала его письма каждый месяц, а после того, как научилась 
пользоваться электронной почтой, она стала посещать школьный 
компьютерный класс, чтобы отправлять письма еженедельно. Иногда она даже
 отправляет письма каждый день.
Чтобы прочитать ответы на письма 
"второго самого красивого человека на земле", Чжоу Кэсинь каждый день 
проверяла свою электронную почту.
Чжоу Кэсинь фантазировала, что 
"второй самый красивый человек на земле" однажды появится рядом с ней, 
как прекрасный принц, и возьмет ее за руки, спрашивая, готова ли она 
провести с ним остаток жизни.
Чжоу Кэсинь также представляла, что 
однажды она получит приглашение на свадьбу от "второго самого красивого 
человека на земле", или даже не встретится ни разу в жизни.
Но Чжоу Кэсинь никогда не ожидала, что "второй самый красивый человек на земле" неожиданно появится в такой ситуации.
Второй
 самый красивый человек на земле - магнат! Чтобы основать лучшую 
больницу в Шанхае, человек должен быть очень богатым. Но этот магнат ей 
не принадлежит.
Чжоу Кэсинь когда-то завидовала подруге "второго 
по красоте человека на земле", но кто она такая, чтобы завидовать? 
Только потому, что "второй самый красивый человек на земле" сказал, что в
 прошлой жизни они были женаты?
Кто поверит таким словам?!
Чжоу
 Кэсинь продолжала каждую неделю ходить в компьютерный класс своей 
школы, чтобы проверить свой почтовый ящик. Тем не менее, она больше не 
отвечала на письма "второго по красоте человека на земле". Фэн Юй 
по-прежнему продолжал писать ей каждую неделю без перерыва, как будто 
ничего не произошло.
Соседи Чжоу Кэсинь по комнате заметили изменения в Чжоу Кэсинь. Радостная Чжоу Кэсинь стала тихой, и они забеспокоились.
Одна
 из соседок Чжоу Кэсинь предположила, что что-то случилось с ее подругой
 по переписке, но она по-прежнему ходит в компьютерный класс каждую 
неделю. Другая соседка по комнате сказала, что Чжоу Кэсинь некоторое 
время находилась в больнице, и, возможно, она заболела неизлечимой 
болезнью.
Но когда соседи Чжоу Кэсинь спросили ее, Чжоу Кэсинь 
сказала им, что она выздоровела, и в ее семье все хорошо. Фабрика ее 
отца была приобретена зарубежным бизнесменом, и его повысили до 
начальника цеха. Его зарплата была удвоена.
Поскольку с семьей и 
учебой Чжоу Кэсинь проблем нет, значит, дело в ее работе в медицинском 
журнале. Но Чжоу Кэсинь уволилась с этой работы.
Что могло с ней случиться?
Соседи
 Чжоу Кэсинь по комнате не знают, как ее подбодрить. В это время одна из
 их подруг по общежитию начала играть со своим парнем в онлайн-игру 
"Легенда мира".
Эта подруга сказала, что в этой игре можно легко скоротать время, и попросила Чжоу Кэсинь поиграть в нее.
Чжоу
 Кэсинь сначала отклонила предложение, так как считала, что это пустая 
трата времени. Она могла бы потратить это время на чтение, и чтение тоже
 может быть хорошим времяпрепровождением.
Но под уговорами соседок
 по комнате Чжоу Кэсинь присоединилась к ним, чтобы поиграть в "Легенду о
 Мире", и ей показалось, что это довольно весело.
В игре много 
загадочных персонажей, магии, заклинаний и неизвестных монстров, поэтому
 Чжоу Кэсинь она нравится. Она не пристрастилась к этой игре, как 
некоторые мальчики в ее школе, но она играет со своими соседями по 
комнате, когда у них есть время.
Когда Чжоу Кэсинь начала играть, 
она не стала регистрироваться на новом сервере, как все остальные. 
Вместо этого она решила играть на самом старом сервере, так как не 
хочет, чтобы другие мешали ей, когда она убивает монстров в начальном 
городе. Она играет в эту игру только для развлечения, а не для получения
 мощных предметов.
Но во время одного из заданий в Долине ядовитых
 змей Чжоу Кэсинь встретила даосского священника по прозвищу "Второй по 
красоте человек на земле". Она не знает, совпадение ли это, но когда она
 увидела этого священника, она забыла контролировать своего персонажа.
К счастью, даосский священник несколько раз исцелил ее персонажа, иначе женщина-маг Чжоу Кэсинь была бы убита.
Чжоу Кэсинь быстро набрала тип, чтобы спросить даосского священника. "Это ты?"
Другая сторона только ответила: "?"
Чжоу
 Кэсинь рассмеялась про себя. Как может быть такое совпадение? Кроме 
того, в интернете часто встречаются одинаковые имена. Она не использует 
свое прежнее имя, "Появившаяся из кокона", и даже если этот священник 
действительно "Второй самый красивый человек на земле", он не будет 
знать, кто она такая.
Из-за этой случайной встречи священник более высокого уровня начинает играть с Чжоу Кэсинь.
Когда высокоуровневый игрок помогал Чжоу Кэсину, Чжоу Кэсин быстро 
повышал уровень и легко получал мощные предметы и книги заклинаний.
Поэтому
 каждый раз, когда они выходили в сеть, они писали друг другу сообщения в
 игре. Если другой участник был онлайн, они играли вместе. Несколько раз
 друзья этого мужчины-священника даже ворчали, что он играет с ней.
Когда
 соседи Чжоу Кэсинь по комнате узнали об этом священнике, они сказали, 
что она ему, должно быть, нравится. Но Чжоу Кэсинь покачала головой. Как
 такое возможно? Этот мужчина-священник никогда не спрашивал ее пол или 
что-то еще за пределами игры.
Их отношения были только внутриигровыми. Возможно, тот священник думал, что за компьютером играет парень.
Но
 Чжоу Кэсинь не раз спрашивала себя. Почему она захотела играть с этим 
священником-мужчиной? Неужели из-за имени его персонажа?
Неужели Чжоу Кэсинь рассматривает этого священника как замену?

    
  





  


  

    
      "Эй, ты сердишься? Что такого веселого в игре с этим маленьким 
волшебником? Давай вместе пойдем в пещеру свиней". Вэнь Дунцзюнь крикнул
 по телефону.
"Ты можешь пойти сам или найти кого-то другого, кто 
пойдет с тобой. Разве я не сказал тебе координаты пещеры Свиньи? Ты 
знаешь, как туда добраться, и с тобой все будет в порядке, если ты не 
будешь заходить слишком глубоко".
"Эх, тебя интересует эта 
маленькая девочка? Ради всего святого... это онлайн-игра, и, возможно, 
за экраном стоит парень. Чего ты добиваешься, давая ей снаряжение, 
золото, книги навыков и помогая ей повышать уровень?" недовольно спросил
 Вэнь Дунцзюнь.
"Это игра, и это прекрасное чувство - иметь 
последователя. Если ты станешь моим последователем, я перестану с ней 
играть". Фэн Юй намеренно ответил.
"Даже не думай об этом. Я 
сейчас вхожу в сотню лучших игроков на 1-м сервере и имею лучшее 
снаряжение в игре. Как я могу быть твоим последователем?"
"Топ-100?!
 Ты только что занял 100-е место. Ты зря старался, чтобы люди помогли 
тебе получить этот подарочный пакет!" Фэн Юй ответил с презрением. Если в
 подарочном пакете не будет скрытых статов "удачи", Вэнь Дунцзюнь не 
получит мощное снаряжение.
"100-е место в рейтинге - это тоже 100 лучших! Ты даже не входишь в сотню лучших". гордо ответил Вэнь Дунцзюнь.
"Хорошо. Просто найди кого-нибудь еще, кто будет сопровождать тебя в Пещеру Свиней. Я же сейчас отправляюсь в провинцию Бич".
Когда
 Фэн Юй впервые встретил этого маленького мага, 'Вышедшего из кокона', 
он был ошеломлен. Это прозвище было использовано Чжоу Кэсинем в его 
предыдущей жизни и использовалось в честь окончания школы и вступления в
 следующий этап жизни.
Конечно, Фэн Юй не использовал 'Второй самый красивый человек на земле' в качестве имени своего персонажа в предыдущей жизни.
Сначала
 Фэн Юй подумал, что это просто совпадение. Многие люди в сети называют 
своих персонажей самыми разными именами. Но когда женщина-маг спросила 
"Это ты?". Фэн Юй понял, кто она. Небеса словно сыграли с ним шутку.
Фэн Юю и Чжоу Кэсинь суждено встретиться, и история не изменилась.
Фэн Юй несколько раз проверял Чжоу Кэсинь в чате, и он мог подтвердить ее личность по словам и фразам, которые она использовала.
Играть с Чжоу Кэсинь или Вэнь Дунцзюнем... даже идиот знает, что выбрать!
Но
 Чжоу Кэсинь редко бывает в сети и играет только по выходным в течение 
двух-трех часов. Иногда она выходит в сеть ночью, но предварительно 
предупреждает Фэн Юя.
Фэн Юй даже отменил поездку в США, только 
чтобы поиграть с Чжоу Кэсинь. Он остался в Китае, в Шанхае, чтобы ждать,
 когда она появится в сети.
Никогда нельзя закончить зарабатывать 
все деньги. Если Фэн Юй упускает какую-то возможность, он может просто 
ждать следующей. Но если он упустил этого человека, то другого шанса 
может и не представиться.
Фэн Юй вернул себе ощущение ожидания, 
когда кто-то появится в сети, и с нетерпением ждал возможности поиграть в
 игры с Чжоу Кэсинь. Когда Чжоу Кэсина не будет в сети, Фэн Юй потеряет 
интерес к этой игре.
Чтобы продолжать помогать Чжоу Кэсину 
повышать уровень и получать лучшие предметы, Фэн Юй нанял 
профессионального игрока, который помогал ему повышать уровень по ночам.
Если
 Фэн Юю понадобится лучшее снаряжение, он получит его у Вэнь Дунцзюня. У
 этого негодяя на складе было много хороших предметов.
Фэн Юй 
управлял своим персонажем и полетел в провинцию Бич. Когда он прилетел, 
то увидел, что "Вышедший из кокона" почти вышел из безопасной зоны. 
Некоторые игроки обнаружили, что если постоянно входить и выходить из 
игры, то можно вытеснить других игроков. Многие игроки были вытолкнуты 
из безопасных зон, когда они не находились за своими ПК, и были убиты 
другими игроками.
Некоторые игроки убивают других игроков не ради их предметов. Это просто ради забавы.
Даже
 если имя их персонажа станет красным, и на них будут нападать NPC, они 
все равно будут продолжать нападать на других игроков.
Некоторые 
игроки предпочитают убивать монстров для повышения уровня, а некоторые 
предпочитают PK. Игроки, которые любят PK, изучили тактику, шестеренки и
 т.д., чтобы противостоять навыкам других игроков.
Фэн Юй сразу же
 написал сообщение Чжоу Кэсинь, попросив ее получить второй квест у 
NPC-старика и быть осторожной и не покидать зону безопасности.
Чжоу Кэсинь увидела "Второго самого красивого человека на земле" и быстро получила квест.
После
 того как оба получили квест, они отправились в шахту, чтобы завершить 
его. По квесту нужно было добыть много минералов, а во время добычи 
приходилось отбиваться от зомби.
Чжоу Кэсинь и Фэн Юй начали 
добычу, а вокруг них патрулировал скелет по имени "Ребенок второго 
самого красивого человека на земле".
"Кем ты работаешь?" Чжоу Кэсинь внезапно набрала сообщение.
Чжоу
 Кэсинь всегда хотела задать этот вопрос. Ей было интересно узнать, 
почему Фэн Юй всегда онлайн, когда она играет? Неужели ему не нужно 
работать или ходить в школу?
"Я занимаюсь бизнесом, и мое время более гибкое".
Чжоу
 Кэсинь стало еще любопытнее. Большинство людей, которых она встречала, 
задавали ей один и тот же вопрос. Неужели этому парню она не интересна?
Может быть, этот парень относится к этому как к игре и не хочет раскрывать больше информации о себе?
"Я все еще студентка". Чжоу Кэсинь сказала Фэн Юй.
"О, неудивительно, что ты редко бываешь в сети".
Напечатав это сообщение, Фэн Юй продолжил шахту и прекратил общение.
"Кажется, ты очень тихий". с любопытством спросила Чжоу Кэсинь.
"У меня есть кое-что на уме, и игры позволяют мне забыть об этом".
"Это касается твоего бизнеса?"
"Нет. Мой бизнес очень хорош. Речь идет о моих отношениях". Фэн Юй намеренно ответил.
"Отношениях? Ты и твоя жена?"
"Я все еще холост. О, вы верите, что у людей есть прошлые и настоящие жизни?"
Рука Чжоу Кэсиня задрожала. Прошлые жизни и настоящие жизни? Почему он говорит об этом? Этот парень - он?
Невозможно. Это просто совпадение, что они встретились в интернете!
"Я не знаю. Ты можешь рассказать мне об этом подробнее? Мы все равно не знаем друг друга, и я не буду рассказывать другим".
"Хорошо. Я расскажу тебе об этом..."
Фэн Юй рассказал Чжоу Кэсинь историю.
В этой истории у главного героя есть девушка, но однажды он вдруг вспомнил свою прошлую жизнь и узнал, что у него есть жена.
Главный герой истории написал письмо, основываясь на своих новых воспоминаниях, и там действительно есть человек!
Глаза Чжоу Кэсиня действительно выскочили. Как такое возможно? Это действительно он!
Главный герой истории - он, а история - о них!
Неужели это судьба?

    
  





  


  

    
      Чжоу Кэсинь внезапно прерывает рассказ Фэн Юя, говоря ему, что она 
вышла из сети и зашла в систему. Фэн Юй был разочарован, ведь он не 
закончил свой рассказ.
Расстроенный Фэн Юй передал свой аккаунт человеку, которого он нанял, чтобы выровнять персонажа, и вышел из системы.
Фэн Юй вышел из своей квартиры и снова отправился в университет Чжоу Кэсиня. Он хотел войти, но колебался.
Что сказать Фэн Юю, если они встретятся?
Чжоу Кэсинь - напористый человек, и если Фэн Юй снова появится перед ней, это может ухудшить ситуацию.
Но Фэн Юй не заметил, что его заметила девушка, когда он выходил из кампуса.
"Кексин, Кексин, угадай, кого я увидела, когда возвращалась?" взволнованно спросила соседка Чжоу Кэсинь, Сяо Вэнь.
Хотя Чжоу Кэсинь чувствует себя подавленной, она все равно заставляет себя шутить с Сяо Вэнем. "Кто? Энди Лау?"
"Не
 Энди Лау. Это тот красивый парень, который все время смотрит на тебя. 
Ты помнишь того парня, который сидел на скамейке возле нашего 
общежития?".
Чжоу Кэсинь сразу же встала и спросила. "Где он?"
Чжоу
 Кэсинь пожалела, что задала этот вопрос, и снова села. Что она будет 
делать, если узнает, где он? Пойдет и встретится с ним?
"Ты хочешь
 его увидеть? Уже слишком поздно. Когда я вошла в ворота школы, то 
увидела, как он уходит. У этого красавца было удрученное выражение лица,
 как у Тони Люн Чиу-Вая". Сяо Вэнь взволнованно ответил.
Он пришел и снова ушел?!
Чжоу
 Кэсинь испытала сложные чувства, услышав слова Сяо Вэня. Она счастлива,
 разочарована, растеряна и удручена. Может, это и хорошо, что он уехал и
 больше не встречается. Возможно, это лучший конец для них.
"Кексин, Кексин, что случилось? Ты слушаешь?"
"А? Я слушаю."
"Тогда пойдем. Чего ты ждешь?" Сяо Вэнь потащил Чжоу Кэсинь к выходу.
"Куда мы идем?" спросила Чжоу Кэсинь. Ранее она не обращала внимания на Сяо Вэня.
"Посмотри на время! Мы идем ужинать!"
На
 следующий день несколько человек вошли в университет, чтобы раздать 
листовки для репортеров-стажеров. Те, у кого есть опыт стажировки, будут
 иметь преимущество.
Сяо Вэнь услышала об этом и сразу же сообщила
 Чжоу Кэсинь. Она чувствовала, что если Чжоу Кэсинь будет чем занять 
мысли, то она сможет вернуться к себе прежней. "Сяо Вэнь, что это за 
компания? Она надежная? Я слышала, что Мяоюй ходила на собеседование и 
ее обманули на 200 юаней. Эта компания также исчезла вскоре после 
этого". подозрительно спросила Чжоу Кэсинь.
Чжоу Кэсинь никогда раньше не слышала об этой компании. Неужели это мошенничество?
"А...
 разве вы не видели, что глава рекрутеров стоял рядом с директором нашей
 школы? Более того, мы можем не платить ни за что. Посмотри, что они 
написали на листовке. Они ищут человека, который может выдержать 
трудности, профессионала и навыки проведения собеседований. Это то же 
самое, что говорили наши учителя".
"Но у нас нет опыта прохождения практики".
"У
 меня нет, но у вас есть. Разве вы не работали стажером в гонконгском 
медицинском журнале? Хотя ты взял длительный отпуск по состоянию 
здоровья, ты проходил там стажировку. Если у тебя получится, ты сможешь 
найти там работу после окончания университета. Смотри-ка... если тебя 
отправят за границу, то жилье и питание будут предоставлены, и ты 
получишь дополнительное пособие!".
Чжоу Кэсинь тоже 
заинтересовалась. Более того, она боится, что может снова встретить 
"второго по красоте человека на земле", когда будет играть в игры. 
Возможно, получив работу, она сможет забыть о нем.
"Хорошо. Пойдем и попробуем".
......
"Вы Чжоу Кексинь? Я видел, что вы раньше работали стажером в медицинском журнале. Но вы ведь не студент-медик, верно?"
"Да, но я репортер. Мне также повезло, что меня взяли на работу". Чжоу Кэсинь нервно сидела на собеседовании.
"Хорошо. Можете ли вы рассказать мне больше о своем опыте работы в том журнальном агентстве?"
Чжоу
 Кэсинь выдержал паузу в несколько секунд и сказал. "Я заболела после 
первого интервью и успела написать только три статьи. После 
выздоровления я уволился".
Интервьюер был ошеломлен. Это значит, что этот опыт работы ничем не лучше.
Но
 вышестоящие руководители проинструктировали интервьюера, что эта 
девушка должна быть принята на работу. Интервьюер кивнул. "Я восхищаюсь 
вашей честностью. Как репортеры, честность - это добродетель, а новости 
должны соответствовать фактам. Вы удивили меня своим ответом".
Чжоу Кэсинь просветлела. Похоже, интервьюер собирается взять ее на работу.
Вы
 упомянули, что уволились из агентства Medical Magazine по состоянию 
здоровья. Повлияет ли ваше состояние на вашу работу в будущем?"
"Нет. Я полностью выздоровела, и у меня не будет рецидивов". твердо ответил Чжоу Кэсинь.
"Я
 видел, что вы претендуете на роль стажера с частичной занятостью и 
можете работать только в выходные и школьные каникулы. Это значит, что 
вы не можете ездить на задания, верно?". Этот стажер хочет работать 
только по выходным. О чем думают вышестоящие руководители, принимая ее 
на работу? Что она может сделать, если ее возьмут на работу?
"При 
необходимости я могу подать заявление на отпуск от своего университета, и
 мой университет меня очень поддерживает". Большинство университетов 
поддерживают практику своих студентов.
"Что вы думаете о преимуществах и зарплате на этой работе?"
"Все
 нормально. Я только ищу возможность получить опыт. Надеюсь, я смогу 
остаться в компании после окончания учебы". Этому ответу их научили 
преподаватели в университете.
"Наша компания - это журнальное 
агентство, и мы выпускаем как печатные, так и мягкие копии нашего 
журнала. Умеете ли вы пользоваться ПК? Насколько хорошо вы владеете ПК?"
"Я знаю основы и изучил программы Office. Но я не очень хорош в этом". ответил Чжоу Кэсинь.
Hiss....
Интервьюер потерял дар речи. У этой девушки нет ничего особенного.
"А
 как насчет ваших стандартов английского? Я не имею в виду то, что вы 
изучали в школе. Можете ли вы читать и понимать английские документы и 
разговаривать с другими людьми?"
"Я могу читать английские газеты и книги, знаю основы разговорной речи. Но я могу не понимать некоторые профессиональные слова".
Интервьюер кивнул.
По крайней мере, никто из других интервьюируемых не осмеливается 
сказать, что может говорить по-английски, кроме этой маленькой девочки".
"Какие еще навыки у вас есть?"
"Я умею быстро печатать и обучена каллиграфии".
"Хорошо.
 Возвращайтесь и ждите нашего звонка. Этот номер - номер телефона вашего
 общежития? Мы также можем связаться с вами по этому номеру пейджера, 
верно?"
"Номер телефона - это номер моего общежития, а номер 
пейджера принадлежит моему соседу по комнате. Вы можете связаться со 
мной по этим двум номерам".
Через три дня соседка Чжоу Кэсиня дала
 Чжоу Кэсиню номер для обратного звонка. Повесив трубку, Чжоу Кэсинь 
взволнованно вскочила. "Я прошла собеседование! Я буду 
стажером-репортером в Wind and Rain Media!".
В это же время Ху Ран доложил Фэн Юю. "Босс, человек, которого вы упомянули, теперь стажер-репортер нашей компании!"
Тони Люн Чиу-вай

    
  





  


  

    
      Все директора собрались в небольшой комнате для ежемесячного 
совещания. Но в этот раз не хватало одного стула, а на столе не было 
энергетических напитков Qi Li.
После того как Фэн Юй был исключен 
из совета директоров, Пол Аллен пребывал в хорошем настроении, если не 
считать его поездки в Китай. Почти месяц после возвращения из Китая у 
него не было аппетита, и ему даже захотелось блевать, когда он увидел 
муравьев на тротуарах.
"Сегодняшняя встреча посвящена обсуждению 
вопросов продаж нашего программного обеспечения. Наши продажи за второй 
квартал выросли, но не могут сравниться с прошлогодним ростом, особенно 
это касается офисного программного обеспечения..."
Директора 
посмотрели друг на друга и ничего не сказали. Пол Аллен усмехнулся. 
"Стив, азиатский рынок пострадал больше всего. Вы - президент азиатского
 рынка, разве вы не должны что-то сказать?".
Балмер бросил боковой
 взгляд на Пола Аллена. "Что вы хотите, чтобы я сказал? Я предлагал 
продолжить сотрудничество с Фенг Ю, или Lenovo Group, и именно вы хотели
 разделить наше программное обеспечение Office и операционную систему. 
Теперь продажи нашего офисного ПО идут плохо, а вы говорите, что это моя
 проблема?".
Стив Балмер не любит Пола Аллена. Он знает, что в 
разработке программного обеспечения он не так хорош, как Пол Аллен. Тем 
не менее, даже Билл Гейтс обращается к нему за советом по поводу работы 
компании. Он гораздо лучше в управлении, чем Пол Аллен, который терпел 
убытки по всем своим инвестициям.
"Вы являетесь президентом по 
азиатскому рынку, а также вице-президентом компании по продажам 
продукции. Наши продажи падают, и это ваша ответственность. Даже если бы
 я предложил поднять продажи нашего офисного программного обеспечения и 
операционной системы, это ваша ответственность - улучшить продажи. Это 
ваша проблема!" Пол Аллен повысил голос.
"Раз вы считаете, что я 
не силен в продажах, может, вы возьмете меня на себя? Я помню, когда ты 
отвечал за продажи, у нас был отрицательный рост". ответил Балмер.
После
 того как Фэн Юй был выгнан из совета директоров, Пол Аллен начинает 
преследовать Балмера. Но Балмер не из тех, кто отталкивает!
Более того, Балмер знает, что Билл Гейтс поддерживает его.
Сейчас
 Билл Гейтс сожалеет о своем необдуманном решении. Ему следовало 
подождать, пока Microsoft наладит каналы сбыта в Китае, прежде чем 
ссориться с Фэн Юем.
Из-за решения Билла Гейтса компания Microsoft
 пострадала, и Билл Гейтс удивлен тем, что Фэн Юй не беспокоится о 
прибыли Microsoft.
Балмер объяснил Биллу Гейтсу причину снижения продаж в Китае.
У
 Lenovo Group есть дочерняя компания Lenovo Kingsoft, которая также 
является компанией по производству программного обеспечения. Основным 
продуктом этой компании являются антивирусы и офисное программное 
обеспечение.
Microsoft была застигнута врасплох, когда Lenovo 
Kingsoft представила WPS97. Это программное обеспечение полностью 
совместимо с офисным ПО и Windows. Но цена на WPS97 составляет лишь 
пятую часть от Microsoft Office.
Более того, WPS97 имеет больше функций, а китайская версия по отзывам пользователей намного лучше, чем Microsoft Office.
Это программное обеспечение при поддержке Lenovo заставило никого в Китае не спрашивать о Microsoft Office.
Имея что-то лучшее и более дешевое, кто будет тратить деньги на что-то более дорогое и неполноценное.
Кроме
 того, программное обеспечение Lenovo Kingsoft продается в пакете. 
Например, Kingsoft Dictionary, Kingsoft Anti-Virus и WPS97 продаются 
вместе.
Не только китайцы заинтересованы в этих пакетных продажах. Даже американцы тоже будут заинтересованы.
Это
 похоже на то, как если бы Microsoft объединила свою операционную 
систему и Office вместе, их продажи были бы хорошими. Это происходит 
потому, что потребители чувствуют, что они получили хорошую сделку, 
когда покупают пакет.
Сначала Билл Гейтс думал так же, как и Пол 
Аллен. Он думал, что они закрепились в Китае, поскольку их операционные 
системы хорошо продаются. Китайцы должны были привыкнуть к Microsoft 
Windows, и она должна быть такой же, как и их программное обеспечение 
Office.
Но Microsoft не ожидала, что WPS97 намного лучше и дешевле, чем их Office.
WPS97
 также предоставляет бесплатные обновления и имеет хорошее 
послепродажное обслуживание. Во всех городах и большинстве округов Китая
 есть офисы послепродажного обслуживания Lenovo. С такой сильной сетью 
Lenovo становится лидером рынка в Китае, и никакие другие бренды не 
могут конкурировать с ними.
Lenovo стала лидером рынка ПК и программного обеспечения в Китае.
Кроме
 WPS97, Lenovo Kingsoft также разработала программное обеспечение для 
рисования, систему для супермаркетов, систему для интернет-кафе, систему
 Office OA и т.д.
Билл Гейтс задался вопросом, прав ли Балмер. После ухода Фенг Ю, Microsoft потерпит неудачу на китайском рынке.
Пол
 Аллен все еще спорил с Балмером, а остальные директора молчали. Не то 
чтобы они не хотели прекращать ссору, но кроме Билла Гейтса, никто в 
Microsoft не мог остановить Пола Аллена.
"Хватит. Пол, Стив, 
прекратите спорить. Мы должны придумать решение, чтобы улучшить наши 
продажи и вернуть себе долю рынка". хмуро сказал Билл Гейтс.
"Раз 
Пол считает себя лучше, пусть он скажет нам, что мы должны делать. Я бы 
хотел поучиться у того, кто ничего не получил после поездки в Китай для 
проверки нашего продукта Gbox. Хмф!" Балмер хмыкнул.
"Рекламируйте! Мы будем рекламировать в Китае, чтобы больше людей узнали, что наша продукция самая лучшая!". сказал Пол Аллен.
"Где
 вы собираетесь взять бюджет на рекламу? У нас нет бюджета, выделенного 
на это, и мы провели сравнение с Lenovo Kingsoft. WPS97 имеет больше 
функций, чем наш Office, и стоит намного дешевле нас. Если вы 
потребитель, будете ли вы пользоваться нашими продуктами?" ответил 
Балмер.
Что это за глупая идея? С таким же успехом они могли бы 
снизить розничную цену на Office, чем тратить деньги на рекламу. Это 
может быть более эффективно.
Microsoft - это большой бренд, но в 
Китае Lenovo Kingsoft также является большим брендом. Кроме того, 
продукция Lenovo Kingsoft экспортируется в Восточную Европу, а у 
Microsoft нет никакого рынка.
Билл Гейтс посмотрел на остальных директоров. "У вас у всех есть какие-нибудь предложения?"
Все
 молчали, и Балмер медленно произносит. "Единственное решение - ускорить
 разработку программного обеспечения Office и сделать наш продукт лучше,
 чем у них. Таким образом, мы сможем быть конкурентоспособными. Даже 
если мы сейчас снизим цены, это бесполезно".
Пол Аллен ничего не 
ответил. Он никогда не ожидал, что продукты Microsoft будут отставать от
 китайского продукта. Как Microsoft может отставать от других в своей 
самой сильной области?

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс, Пол Аллен и Стив Балмер находились в кабинете Билла Гейтса, рассматривая пригласительный билет на столе.
Это приглашение от Фенг Ю и Лю Чуаньчжи. Они приглашают всех троих посетить церемонию колокольного звона Lenovo в Нью-Йорке.
Высшее
 руководство просило Lenovo Group войти в список, но Фэн Юй остановил 
их. Фэн Юй считал, что компании нет необходимости проходить листинг, так
 как у компании достаточно средств, и компания не будет привлекать много
 средств, когда будет проходить листинг в то время.
Но если Lenovo
 Group получит листинг сейчас, ее стоимость возрастет как минимум в два 
раза. Фенг Ю уверен, что цены на акции взлетят в первый же день, 
поскольку Lenovo Group стала крупнейшим производителем ПК в Азии.
В
 это перечисление не входит подразделение Lenovo по разработке 
программного обеспечения. Это означает, что Lenovo Kingsoft не включена в
 листинг, и Фэн Юй планирует позволить Lenovo Kingsoft пройти листинг 
самостоятельно. Таким образом, они смогут привлечь больше средств и 
расширить свое международное присутствие.
Множество людей прибыло в
 Нью-Йорк, чтобы присутствовать на церемонии колокольного звона. Фэн Юй,
 Фу Гуанчжэн, Кириленко, Чжун Цинсянь, Камеда Масао и руководители 
Китайской академии наук.
Если Lenovo будет котироваться в 
Гонконге, правительство Китая направит на церемонию еще больше 
официальных лиц. Тем не менее, Фэн Юй настаивал на том, чтобы компания 
была зарегистрирована в США.
Причина очень проста. Технологические
 акции сейчас очень популярны в США, а индустрия персональных 
компьютеров также считается технологической.
Выпуск того же 
количества акций позволит привлечь больше средств. Lenovo выходит на 
рынок западных стран, и для этого ей нужно больше средств. Некоторые 
люди жаловались, что если компания будет размещена в США, то китайцы не 
смогут купить акции, а все деньги достанутся американцам. Но все эти 
жалобы были проигнорированы Фэн Юем.
В настоящее время может 
показаться, что листинг в США позволит американским инвесторам 
заработать. Тем не менее, это также приведет к росту цен на акции 
Lenovo.
Другая причина заключается в том, что фондовый рынок США скоро рухнет.
Когда
 фондовый индекс упадет, первыми рухнут акции технологических компаний. 
Цены на акции Lenovo также упадут и могут даже опуститься ниже цены IPO.
Когда
 это произойдет, Фэн Юй и его люди смогут приобрести обратно свои акции,
 а если у них будет достаточно средств, они даже смогут пройти процедуру
 делистинга. Это равносильно тому, чтобы занять деньги у инвесторов на 
развитие компании и не платить проценты.
В конце этого и в начале 
следующего года Lenovo Kingsoft и три интернет-компании пройдут листинг в
 США. Возможно, они не смогут претендовать на листинг на NYSE, но они 
могут получить листинг на NASDAQ.
Листинг Lenovo Group значительно увеличит богатство Фэн Юя.
В
 следующем году чистый капитал Билла Гейтса упадет из-за падения цен на 
акции Microsoft, и тогда Фэн Юй обгонит Билла Гейтса и станет самым 
богатым человеком в мире!
В список Lenovo Group также были 
приглашены многие международные компании, такие как Intel, AMD, Nvidia, 
Samsung Group и другие производители оборудования и программного 
обеспечения.
Если приглашение исходит только от Lenovo Group, то 
не так много гостей-богачей будут присутствовать на мероприятии. Но 
совсем другое дело, если приглашение поступит от Фэн Юя и Лю Чуаньчжи.
Фэн
 Юй - второй по богатству человек в мире, и большинство людей будут 
равняться на него. Кроме того, Lenovo Group пользуется поддержкой 
китайского правительства, и эти компании в настоящее время сотрудничают с
 Lenovo.
Некоторые компании хотели послать на это мероприятие 
обычного представителя. Тем не менее, сейчас они посылают на мероприятие
 своих акционеров и директоров. Генеральные директора и председатели 
многих компаний сами присутствовали на церемонии.
Билл Гейтс, Пол 
Аллен и Стив Балмер обсуждали эту церемонию, и Пол Аллен отказался 
присутствовать на ней. Почему я должен идти и поздравлять Фэн Юя?! Моя 
команда NBA сейчас в плей-офф, а я занят матчами".
Билл Гейтс немного подумал и отказался от участия в этом мероприятии.
В конце концов, Стив Балмер представлял компанию Microsoft для участия в конференции.
Билл
 Гейтс решил позволить Балмеру стать генеральным директором или 
президентом компании в этом году. У него не хватает сил делать столько 
дел самостоятельно, и пришло время позвать кого-то на помощь.
В 
любом случае, Билл Гейтс остается председателем совета директоров, и 
даже если Балмер станет президентом, он сможет его заменить.
......
Большинство
 СМИ в США собрались сегодня на Нью-Йоркской фондовой бирже. Конечно, 
многие китайские и азиатские СМИ также были там, чтобы сообщить о 
листинге Lenovo Group.
СМИ знали, что Lenovo Group пригласила 
множество больших шишек в индустрии, чтобы присутствовать на церемонии 
листинга. Это похоже на собрание Fortune Global 500!
"Дональд, спасибо за помощь". Фэн Юй поблагодарил Дональда Трампа.
"Хахаха...
 не стоит благодарности". Дональд знал, что даже если он не поможет Фэн 
Юю, Фэн Юй может получить кого-то другого. Но если он поможет, то сможет
 еще больше улучшить свои отношения с Фэн Юем.
Лю Чуаньчжи произносит речь на сцене. Возможно, он уже старый и толстый, но под светом софитов он все еще харизматичен.
Руководители
 правительства, ожидающие в стороне, начинают проявлять нетерпение. Что 
делает Лю Чуаньчжи?! Вы закончили? Это важное событие, и вы не должны 
терять время.
Наконец, пришло время звонить в колокол. Лидеры поднялись на сцену.
Сначала
 Фэн Юй хотел, чтобы Лю Чуаньчжи звонил в колокол сам. Но лидеры 
настаивали на том, что они тоже хотят звонить в колокол. В итоге на 
сцену поднялись руководители правительства: Лю Чуаньчжи, Чжун Цинсянь и 
Фу Гуанчжэн.
Что касается Фэн Юя, то он остался в углу со своим шампанским. Он не любит быть в центре внимания.
"Фэн, это большая честь - звонить в колокол. Почему ты не выходишь на сцену?" спросил Кириленко.
"Честь? Это будет позор, если Lenovo однажды исключат из списка".
Глаза
 Кириленко чуть не выскочили. "Что? Делистинг? Почему Lenovo должна быть
 исключена из списка? У компании какие-то проблемы?"
"Нет.
С компанией проблем нет, но кто знает, что произойдет в будущем?" Фэн Юй ответил с загадочной улыбкой.
Кириленко
 пожал плечами, так как не понял, что сказал Фэн Юй. Кириленко хотел 
купить акции Lenovo. Но Фэн Юй посоветовал ему купить акции других 
компаний, так как акции Lenovo не подходят для долгосрочного владения.
Кириленко впервые услышал человека, который не уверен в своей компании. Но он все равно решил поверить Фэн Юю.
Когда рынок открылся, цены на акции Lenovo выросли на 39%, а Фэн Юй улыбается.

    
  





  


  

    
      Большинство американских инвесторов сейчас очень заинтересованы в 
акциях технологических компаний. Это дало Фэн Юю уверенность в том, что 
цены на акции его китайских веб-порталов резко подскочат после их выхода
 на биржу.
Фэн Юй помнит, как в его прошлой жизни цены на акции 
трех крупных китайских веб-порталов резко выросли, а три основателя 
попали в список миллиардеров Китая. Они даже на некоторое время попали в
 список миллиардеров, но затем выбыли из него.
Хотя трое 
основателей все еще находятся в списке китайских миллиардеров, они не 
попадали в него в течение следующих нескольких лет.
Интернет-бум 
породил множество миллиардеров, но в то же время многие из них 
продержались лишь некоторое время. Те, кто умел вовремя остановиться, 
заработали кучу денег. Например, Марк Кьюбан, игрок клуба NBA Dallas 
Mavericks, заработал более 2 миллиардов долларов США, инвестируя в акции
 технологических компаний.
После этого Марк Кьюбан продал свою компанию за наличные и акции других компаний, прежде чем купить Dallas Mavericks.
В
 дальнейшем активы Марка Кьюбана уже не росли так быстро, а только 
медленно и стабильно увеличивались. У него достаточно денег, и он 
управляет своей любимой баскетбольной командой.
Акции Yahoo также 
стремительно растут, и Фэн Юй понял, что если он продаст акции всех этих
 компаний на самом высоком уровне в конце этого и начале следующего 
года, то сможет выручить достаточно средств для приобретения Advanced 
Micro Devices, Inc.
Только обыкновенные акции Microsoft и Yahoo Фэн Юй оценит в 40 миллиардов долларов США.
Этой
 суммы достаточно, чтобы приобрести более 50% акций AMD и сделать Фэн Юя
 крупнейшим акционером, который будет иметь последнее слово в компании.
Если
 этой суммы будет недостаточно, Фэн Юй может также позволить другим 
своим компаниям, таким как Aiwa и т.д., получить листинг.
......
"Билл,
 в последнее время активы Фенга растут в геометрической прогрессии. 
Компании, в которые он инвестировал, одна за другой выходят на биржу, и 
цены на их акции резко растут." Пол Аллен сделал затяжку сигарой, глядя 
на Билла Гейтса.
"Его активы действительно сильно выросли по сравнению с прошлым годом.
Но наши активы тоже растут, и он не сможет нас обогнать!". уверенно ответил Билл Гейтс.
Цены
 на акции Microsoft быстро растут, а активы Билла Гейтса превышают 70 
миллиардов долларов США. Он находится далеко впереди всех, и остальным 
трудно его догнать.
Только активы Фэн Юя быстро растут. И многие 
другие финансовые журналы считают Фэн Юя единственным человеком, который
 может превзойти Билла Гейтса.
Но несколько журналов думают так 
же, как и Билл Гейтс. Фэн Юй может только смотреть на спину Билла Гейтса
 и никогда его не догонит.
Самое интересное - это нетизены. Они 
начали дискуссию в Интернете, и некоторые из них считают, что Билл Гейтс
 навсегда останется самым богатым человеком в мире. Фэн Юй и Уоррен 
Баффет никогда его не догонят.
Некоторые нетизены считают, что Фэн
 Юй очень скоро догонит Билла Гейтса, потому что дочерние компании Фэн 
Юя сейчас выходят на биржу. Сейчас рынок быков, и цены на их акции будут
 стремительно расти. Стоимость акций этих дочерних компаний вырастет в 
несколько раз, и активы Фэн Юя удвоятся.
Фэн Юй и Билл Гейтс ничего не говорили об этом, но нетизены начали спорить по этому поводу.
"Билл,
 стоит ли нам поговорить с Фенгом? Я вспомнил, когда вы обменивались с 
ним 2% голосующих акций, в контракте сказано, что если Фэн Юй покинет 
Microsoft, то первоначальные акционеры Microsoft получат приоритет на 
обмен с ним." сказал Пол Аллен.
Билл Гейтс смотрит на Пола Аллена.
 "Если вам нужны эти акции, вы можете поговорить с Фенгом. Фенг 
по-прежнему является акционером Microsoft и не намерен продавать свои 
акции. У нас нет причин заставлять его продавать эти акции вам".
С
 момента основания Microsoft Пол Аллен был недоволен долей своих акций. 
Но в то время Билл Гейтс имел более сильную поддержку, чем он. Не 
думайте, что Билл Гейтс действительно создал Microsoft из ничего. У 
него, включая Уоррена Баффета и т.д., есть сильная поддержка.
Ли Цзекай также утверждал, что построил свое состояние в одиночку.
Но Супермен Ли очень помог ему в его карьере.
Большинство
 инвестиций Пола Аллена в прошлом приносили убытки, и лишь немногие 
принесли прибыль. Он сожалеет, что продал часть своих акций Microsoft в 
прошлом, и хочет увеличить свои акции сейчас, особенно голосующие акции.
Но никто не хочет продавать свои голосующие акции.
Пол
 Аллен улыбнулся и ничего не сказал. До него дошли слухи, что Билл Гейтс
 собирается перевести свои активы в фонд, чтобы избежать налога на 
наследство. Налог на наследство в США очень высок и может достигать 55%!
Этот налог включает в себя наследование, передачу и т.д. и заставляет человека тратить свои деньги еще при жизни.
Но
 наличие благотворительного фонда - это хороший способ избежать налогов.
 Не только пожертвования могут снизить налоги, но и избежать некоторых 
налогов, таких как налог на наследство и т.д.
Если Билл Гейтс продаст свои акции, то Пол Аллен станет крупнейшим акционером, и у него будет больше всего прав голоса.
Но из того, что Билл Гейтс сказал сегодня, следует, что он не намерен продавать свои акции сейчас.
"Билл, как поживает ваш благотворительный фонд? Я слышал, что Баффетт пожертвовал в ваш фонд некоторую сумму денег".
"Да.
 Баффетт дал мне много предложений". Хотя Билл Гейтс тщеславен, он не 
дурак. Он, несомненно, является лидером в разработке программного 
обеспечения в мире, но когда дело доходит до инвестиций, Уоррен Баффет 
намного лучше его.
СМИ дали Уоррену Баффету прозвище "Бог 
инвестиций". Но они никогда не давали Биллу Гейтсу прозвище "Бог 
программного обеспечения"!
Если Билл Гейтс больше ничего не 
сказал. Он думает о том, что компании Фэн Юя будут включены в листинг. 
Цены на акции Lenovo Kingsoft, Sina, Sohu и NetEase резко выросли после 
того, как они получили листинг. Есть ли у всех этих компаний потенциал? 
Да. Но Билл Гейтс не ожидал, что акции этих компаний будут так 
популярны.
Это потому, что эти компании - китайские?
Многие инвесторы считают, что Китай идет по стопам США и фокусируется на интернет-технологиях.
Билл
 Гейтс задался вопросом, почему Фэн Юй не позволял своим компаниям 
пройти листинг в прошлом, а теперь вдруг поспешил вывести их все на 
биржу?

    
  





  


  

    
      "Брат Ки, сообщи своим людям, чтобы готовились к сбросу технологических акций". Фэн Юй позвонил Кириленко.
"Так рано? Разве ты не сказал, что в начале следующего года?" удивленно спросил Кириленко.
"Если
 мы сбросим акции сейчас, то сможем собрать средства для спекуляции 
фьючерсами на американские фондовые индексы. Хотя мы не заработаем много
 денег, это будет больше, чем то, что мы получим от акций".
Распродажа
 акций будет происходить в течение некоторого времени, особенно это 
касается акций таких компаний, как Microsoft. Если они будут сбрасывать 
акции в больших объемах, цены на акции рухнут.
План Фэн Юя состоит
 в том, чтобы распродать все свои акции Yahoo, Microsoft и т.д. в 
течение трех-пяти месяцев, а затем открыть короткие позиции на 
американском рынке.
В этом году американские фондовые рынки все 
еще бычьи, но в следующем году они рухнут, а в 2001 году произойдет 
трагический инцидент, и мировые фондовые рынки рухнут.
Даже сейчас
 не все относятся с оптимизмом к акциям Интернета и технологий. Бог 
инвестиций" Уоррен Баффет настаивает на том, чтобы не инвестировать в 
технологические акции. Другой экономист, Роберт Шиллер, опубликовал 
книгу, в которой предсказал, что пузырь на фондовом рынке США лопнет. 
Рынки рухнут, как в 1987 году.
Но не многие поверили словам Шиллера. Многие считают, что им не повезет, и они смогут выйти из рынка до того, как пузырь лопнет.
Хотя
 многие выступают за рациональное инвестирование, многие ли могут это 
сделать? После азиатского финансового кризиса два года назад все больше 
инвесторов предпочитали вкладывать деньги в рынки США.
В 1997 году
 через Интернет было заключено всего 3,7 миллиона сделок. Но сейчас этот
 показатель вырос до более чем 9,5 миллионов сделок, и он продолжает 
расти. По оценкам, в этом году количество сделок превысит 10 миллионов, и
 почти каждая семья в США инвестировала в те или иные финансовые 
инструменты.
Расцвет Интернета стал одной из причин этого бума.
Любой
 человек с компьютером, который может выйти в Интернет, может, сидя в 
своей гостиной, проверить цены на акции. Они могут торговать, когда 
захотят, без ущерба для своей работы.
Кроме того, в последние два года фондовые рынки США демонстрировали очень хорошие результаты.
Фондовый индекс США составляет почти 10 000 пунктов и может даже достичь 11 000 пунктов в этом году.
После
 звонка Кириленко Фэн Юй позвонил семье Фу, чтобы проинформировать их. 
Семья Фу вложила значительную сумму в американский фондовый рынок.
Когда
 семья Фу узнала, что Фэн Юй раскрывает свои планы, они были шокированы.
 Но они также знают, что Фэн Юй нацелился на американскую компанию 
стоимостью почти 70 миллиардов долларов США. Неужели Фэн Юй продает свои
 акции, чтобы захватить эту компанию?
Фэн Юй сказал семье Фу, что он продаст свои акции, и не вините его, если они потеряют деньги.
Получив звонок Фэн Юя, Кириленко немедленно приказал своей команде брокеров готовиться.
Брокеры
 Кириленко посчитали, что это не очень хорошая идея, так как акции США 
все еще приносят прибыль. Если он хочет инвестировать во что-то другое, 
ему следует привлечь средства из другого источника.
Но последнее 
слово остается за Кириленко, а брокеры могут делать только то, что им 
сказали. За спиной Кириленко они ворчали, что Кириленко при принятии 
всех этих важных решений обращается за советом к Фэн Юю, а не к ним.
Все
 верно. Фэн Юй - гений в финансовой торговле, и у него был проверенный 
послужной список. Но кто не совершит ошибку? Раз уж вы нас наняли, то 
сначала выслушайте нас.
Если босс не спрашивает у них совета, как они собираются проявить себя и получить повышение?
Но
 брокеры осмеливаются только ворчать за спиной Кириленко. Некоторые из 
них выступили против этого решения и были уволены. После этого никто не 
осмеливается возражать Кириленко.
Когда Фэн Юй сказал Хэ Чжаоцзи подумать о том, как сбросить акции Microsoft, ему позвонил Фу Жунци.
"Племянник
 Фэн, не слишком ли рано сбрасывать акции, и действительно ли есть 
необходимость сбрасывать все?". Фу Жунци считал, что Фэн Юй слишком 
экстремален. Даже если пузырь сформировался и может лопнуть в любой 
момент, но не все акции рухнут.
"Дядя Фу, какие акции вы хотите оставить? Голубые фишки?
Не забывайте, что акции Microsoft также являются акциями "голубых 
фишек". А что если я скажу вам, что в ближайшие один-два года больше 
всего упадут акции "голубых фишек"?".
"Что? Сильнее всего? Вы 
говорите, что голубые фишки упадут больше, чем в среднем? Вы получили 
какую-нибудь инсайдерскую информацию от правительства США об их новой 
политике?".
Только изменения в политике правительства могут привести к таким инцидентам.
Клинтон
 поддерживал технологические фирмы, поэтому акции технологических 
компаний толкали фондовые рынки вверх. Его срок полномочий скоро 
закончится, и новый президент будет проводить новую политику, что может 
привести к обвалу рынка.
В прошлой жизни Фэн Юя американские 
"голубые фишки", такие как Microsoft, Intel, AT&T, General Motors, 
HP, Coca-Cola, IBM и т.д., были компаниями мирового класса.
Но 
цены на акции этих компаний упали больше, чем рынок. Многие люди 
утверждают, что именно эти компании стали причиной краха американского 
рынка.
Баффетт сказал. "То, что мудрые делают в начале, глупцы делают в конце".
Мудрые"
 - это люди, которые стоят на вершине, а глупцы - это те инвесторы и 
спекулянты, которые только и умеют, что следовать тенденциям. Они также 
находятся в самом низу пищевой цепочки.
"Дядя Фу, я не знаю об 
изменениях в политике, но это мой анализ рынка. Во время финансового 
кризиса в конце 80-х сильно пострадали именно "голубые фишки". В этот 
раз будет то же самое!".
Фу Жунци немного подумал и кивнул. Это 
означает, что как только на рынке начнется медвежья активность, акции 
"голубых фишек" резко упадут. В конце концов, акции "голубых фишек" в 
настоящее время переоценены.
Компании "голубых фишек" могут толкать фондовые рынки вверх, но когда рынок рухнет, они всегда будут первыми, кто пострадает.
"Хорошо. Теперь я понимаю. Мы начнем продавать наши акции с завтрашнего дня!".

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс сидит вместе со своим хорошим другом Стивом Форбсом. Билл Гейтс знал, что многие компании, в которые инвестировал Фэн Юй, вышли на биржу, и он хочет знать об увеличении активов Фэн Юя.
Титул "Самый богатый миллиардер в мире" препятствовал развитию Microsoft. Например, многие считали, что цены на продукцию Microsoft завышены, но она все равно монополизировала рынок. Если это не так, то как Билл Гейтс смог так быстро разбогатеть?
Но этот титул выгоден для инвестиций Билла Гейтса. Например, если он объявит, что будет инвестировать в определенную компанию, акции этой компании взлетят вверх. Его имя само по себе может подтолкнуть цены на акции компании вверх.
Конечно, Билла Гейтса нельзя сравнивать с Уорреном Баффетом. Баффетт - эксперт в области инвестиций, и он вкладывает деньги в компании только после серьезного рассмотрения.
После того как Уоррен Баффет инвестирует в некоторые компании, он заменит высшее руководство и улучшит их работу. Цены на акции и дивиденды вырастут благодаря его действиям.
Инвестиции Фэн Юя отличаются от их инвестиций. Он инвестировал только в те компании, которые не котируются на бирже, и никогда не вмешивался в деятельность компаний. В крайнем случае, он давал некоторые предложения, и его действия выглядят так, как должен поступать венчурный капиталист.
Венчурное инвестирование очень рискованно, но все инвестиции Фэн Юя не понесли никаких потерь!
Стив Форбс передал последние данные Биллу Гейтсу, и Билл Гейтс был потрясен, увидев цифры.
Это потому, что активы Фэн Юя сейчас составляют более 50 миллиардов долларов США!
Форбс и Билл Гейтс уже обсуждали активы Фэн Юя ранее, и они пришли к выводу, что в этом году активы Фэн Юя не превысят 45 миллиардов. Причина в том, что Фэн Юй инвестировал во многие традиционные отрасли, такие как розничная торговля, производство продуктов питания и т.д.
Кроме того, должна быть причина, по которой компании Фэн Юя не выходят на биржу. Хотя они не знают, в чем причина, они предполагают, что дело в финансах компании.
И Forbes, и Билл Гейтс считали, что самый большой доход Фэн Юя в этом году - от акций Microsoft. Поэтому они не ожидали, что активы Фэн Юя приблизятся к 50 миллиардам долларов США, не говоря уже о том, чтобы превысить их!
Но после выхода Lenovo на биржу, компании Фэн Юя начали выходить на биржу одна за другой. Во время проведения IPO Фэн Юй не появился на сцене.
Фэн Юй даже не был председателем совета директоров этих компаний, но Стив Форбс выяснил, что Фэн Юй владеет значительной частью акций этих компаний и имеет решающее слово.
Акции этих компаний резко выросли после выхода на биржу, и Форбс узнал секрет. Lenovo Group почти стала одной из составляющих акций. Но по неизвестной причине об этом больше не упоминалось.
Это достижение для компании - почти стать одной из учредительных акций сразу после включения в список. Многие инвесторы посчитали, что Lenovo Group является компанией "голубой фишки" и стоит придержать свои акции.
Многие крупные компании в США не могут удостоиться такой чести!
"Стив, этот набор данных точен?" спросил Билл Гейтс.
"Что не так? Вам не показалось, что я переоценил его активы?" - спросил его Форбс.
"Нет, я думаю, что вы недооценили его активы!" медленно ответил Билл Гейтс.
Билл Гейтс вдруг понял, что все это время недооценивал Фэн Юя. Этот молодой человек всегда был очень загадочным.
У Фэн Юя не было сильного прошлого, но он сумел построить бизнес-империю с нуля. Он никогда не делал неверных шагов, и это просто невероятно.
Как можно не совершить ни одной ошибки? Даже Microsoft потерпела несколько неудач с провальными продуктами. Но компании Фэн Юя могут зарабатывать деньги независимо от того, что они производят.
Многие из этих компаний не связаны между собой. Единственное общее сходство этих компаний в том, что они инвестированы Фэн Юем.
Билл Гейтс никогда не поверит, что Фэн Юй не вмешивался в деятельность этих компаний. Успех этих компаний должен быть как-то связан с Фэн Юем.
Стоимость этих компаний выросла после того, как они вышли на биржу.
Это означает, что другие компании Фэн Юя, которые не котируются на бирже, должны быть недооценены.
Forbes смотрит на Билла Гейтса. "Вы почувствовали угрозу? Моя оценка активов Feng Yu консервативна. Если нет, то я думаю, что в этом году активы Фенга превысят 60 миллиардов. Если его Wind and Rain Electronics и т.д. попадут на биржу в этом году, он легко может превысить 70 миллиардов долларов США!!!"
Билл Гейтс начинает беспокоиться. Стоимость Microsoft очень высока, и в будущем не будет никакого резкого увеличения. Это означает, что если он будет зависеть от акций Microsoft, его активы не увеличатся внезапно на много.
Но Фэн Юй - другое дело. У него много компаний, и его активы сильно выросли после того, как несколько его компаний получили листинг. А что если все его компании получат листинг?
Активы Фэн Юя догонят Билла Гейтса и, возможно, даже перегонят его.
Сначала Билл Гейтс думал, что сможет подружиться с Фэн Юем. Даже если их отношения не могут быть такими, как у Билла Гейтса и Уоррена Баффета, они могут быть такими, как у Билла Гейтса и Стива Джобса.
Но Билл Гейтс рассорился с Фэн Юем. Хотя они все еще поддерживают деловое сотрудничество, они больше не могут быть друзьями.
"Вы знаете о росте активов консалтинговой фирмы "Ветер и дождь"?"
"Я не уверен. Эта компания не котируется на бирже, и я могу только узнать, что она приобрела акции Microsoft. Кроме того, в этом году у них увеличились инвестиции клиентов. Их активы должны были сильно увеличиться".
Компании, которые не котируются на бирже, не обязаны раскрывать свои финансы, и точно узнать реальную стоимость компании практически невозможно.
Именно поэтому в чистом капитале Фэн Юя было использовано слово "оценочный". Это потому, что у Фэн Юя слишком много активов, которые невозможно оценить.
Билл Гейтс вздохнул. Не думайте об этом слишком много. По крайней мере, Фэн Юй все еще является акционером Microsoft.
Внезапно зазвонили телефоны Билла Гейтса и Стива Форбса. Они ответили и получили новости одновременно. "Фэн Юй продал свои акции Microsoft!".

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс был ошеломлен. Он не ожидал, что Фэн Юй продаст свои акции
 Microsoft. Акции Microsoft сейчас идут очень хорошо и постоянно растут.
После запуска операционной системы Win98 компания намерена получить высокую прибыль. Почему Фэн Юй продал свои акции?
Forbes
 обращает внимание на Билла Гейтса. Он чувствовал, что в Microsoft 
должно быть что-то не так, иначе почему Фэн Юй вдруг продал свои акции 
Microsoft, которые он приобрел в течение многих лет?
"Билл, ты получил новости?"
"Да.
 Но я не понимаю, почему он это делает. Цены на акции Microsoft растут, и
 почему он объявил общественности, что распродает свои акции?"
Фэн
 Юй начал публично продавать свои акции Microsoft, потому что его 
беспокоит дилемма заключенного. Если все последуют за ним и сбросят свои
 акции Microsoft, это приведет к обвалу цен на акции, и покупателей не 
будет.
Но объявить о продаже публично - это совсем другое дело. 
Компания Wind and Rain Consulting связалась с несколькими финансовыми 
учреждениями и продала акции Фэн Юя в больших объемах. Таким образом, 
цены на акции не пострадают, и даже могут немного вырасти.
После 
того как люди Фэн Юя распространили новость о том, что он хочет продать 
свои акции Microsoft, многие финансовые учреждения связались с Wind and 
Rain Consulting.
Акции Microsoft пользуются большим спросом, поскольку никто не хочет продавать свои акции Microsoft.
Фэн
 Юй продает свои акции по рыночной цене. Финансовым учреждениям не нужно
 платить премиальную цену или брать на себя дополнительные риски.
Причина,
 названная Wind and Rain Consulting, заключается в том, что они меняют 
направление своих инвестиций с зарубежных стран на Китай.
Многие 
финансовые учреждения посчитали, что у Фэн Юя должно быть какое-то 
правительственное прошлое. Он заработал достаточно денег за границей и 
собирается инвестировать в Китай.
Это уважительная причина, 
несмотря на то, что многие считают это глупым шагом. Microsoft 
собирается объявить о своих дивидендах в конце года.
Но финансовые учреждения не упоминали о дивидендах, так как хотели купить больше акций у Фэн Юя.
В
 этот период Фэн Юй тайно встречался с высшим руководством некоторых 
финансовых учреждений. Некоторые финансовые учреждения даже посчитали, 
что Фэн Юй продает свои акции Microsoft, потому что его выгнали из 
совета директоров.
У китайцев есть поговорка. 'Лучше быть большой 
рыбой в маленьком пруду, чем маленькой рыбой в большом пруду'. Даже если
 Фэн Юй не держит акции Microsoft, он все равно является вторым 
богатейшим человеком в мире и самым богатым человеком в Азии.
Азиатские
 рынки развиваются, особенно китайский рынок. Нет ничего плохого в том, 
что Фенг Ю сосредоточил свои инвестиции в Китае".
Билл Гейтс был еще больше потрясен тем, что Фэн Юй решил провести черту между ним и Microsoft!
Фэн
 Юй продал все свои акции Microsoft, включая голосующие акции. Да. Он 
продал голосующие акции Балмеру, и Билл Гейтс понятия не имел, когда это
 произошло. Фэн Юй, должно быть, тайно встретился с Балмером и завершил 
сделку.
Балмера только что повысили до президента, в то время как 
Билл Гейтс является председателем совета директоров и генеральным 
директором. Он передает Балмеру значительную часть своих полномочий, но 
Балмер заключил сделку с Фэн Юем, не поставив его в известность.
......
"Мистер Аллен, ходят слухи, что мистер Фенг продал свои акции Microsoft из-за вас. Есть ли у вас какие-либо комментарии?"
"Мистер Аллен, это вы выгнали мистера Фенга из совета директоров и заставили мистера Фенга продать свои акции Microsoft?".
"Мистер Аллен, почему мистер Гейтс выбрал мистера Балмера в качестве президента Microsoft, а не вас?" спросил репортер.
"Мистер Аллен....."
Пол Аллен потерял дар речи. Откуда мне знать, почему Фэн Юй продал свои акции Microsoft?!
Даже
 если бы я заставил Фэн Юя выйти из совета директоров, что в этом 
плохого? Фэн Юй не выполнял свою работу, и почему компания должна 
награждать его премией в конце года?!
Кроме того, я уже говорил, 
что у меня нет времени быть президентом Microsoft. Как вы можете 
намекать, что я не так хорош, как Балмер?!
Но Пол Аллен также не 
ожидал, что Фэн Юй так открыто продаст все свои акции Microsoft. Что 
привело его в еще большую ярость, так это то, что Балмер знает об этом и
 не упомянул об этом на собрании директоров.
"Балмер, я хочу получить ваши объяснения по этому вопросу". Пол Аллен холодно посмотрел на Балмера.
Балмер
 вздохнул. Он не знает, что Фэн Юй продаст все свои акции Microsoft. 
Если он знает, что Фэн Юй сделает это, он не будет покупать эти 
голосующие акции. Ему даже пришлось взять кредит на эти акции.
"Фэн
 искал меня. Согласно его соглашению с Биллом, он должен продать свои 
голосующие акции существующим голосующим акционерам. Поэтому он пришел и
 искал меня. Я увеличиваю свою долю в компании, разве что-то не так?" 
сказал Балмер.
В том, что сказал Балмер, не было ничего плохого. 
Он стал президентом компании, и покупка акций компании показывает его 
уверенность в повышении прибыли компании. Было бы удивительнее, если бы 
он продал акции компании после того, как стал ее президентом.
"Когда Фэн искал вас? Почему нам не сообщили?" спросил Пол Аллен.
"Около
 двух недель назад. Мы встречались несколько раз, чтобы договориться о 
цене акций. Это обычная сделка, и почему я должен вас информировать? 
Разве я нарушил какой-либо закон или политику компании?" спросил Балмер.
Вы
 считаете меня глупым? Если я проинформирую вас, получу ли я возможность
 купить эти акции? Все знают, что вы ищете возможность увеличить свои 
акции".
"Хмф! Все говорят, что Microsoft дискриминировала Фэн Юя и
 является расистом по отношению к китайцам. Что мы собираемся с этим 
делать?" спросил Пол Аллен.
Как можно перевести решение компании в
 расизм? В Microsoft также работает много сотрудников из Азии, и они 
пытаются открыть китайский рынок. Именно китайские компании предлагают 
низкие цены на свое программное обеспечение. Именно китайцы 
дискриминируют Microsoft!
"Мы ничего не будем делать. Это обычная торговля.
Фенг продает свои акции Microsoft, а финансовые институты покупают у него эти акции. О чем тут беспокоиться?"
"Идиот! Неужели ты думаешь, что СМИ будут так думать? Завтра цены на наши акции обязательно пострадают!" крикнул Пол Аллен.
"Это
 все слухи, и это не повлияет на наш статус. Мы пригласим еще больше 
слухов, если попытаемся объясниться. Кроме того, наши прибыли в этом 
году не пострадали, и даже если цены на наши акции немного упали, но это
 не проблема." уверенно ответил Балмер.
Но будет ли все так оптимистично, как говорит Балмер?

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс и остальные считали, что доля Фэн Юя в Microsoft 
составляет более 15%, но они не знали, что Фэн Юй увеличил свою долю 
через Wind and Rain Consulting.
Когда сегодня откроется рынок, Фэн Юй приказал своим людям сбросить оставшиеся акции Microsoft.
Внезапно
 в Интернете появились слухи о том, что дела Microsoft идут не очень 
хорошо. Фэн Юй не был тем, кто распространил этот слух, и это могла быть
 шутка некоторых пользователей сети или кто-то, кто специально 
распространяет фальшивые новости, чтобы подтолкнуть цены на акции 
Microsoft вниз.
Когда Фэн Юй продал свои акции, цены на акции 
Microsoft сразу же упали. Хотя падение было незначительным, сегодня они 
не могут оправиться.
Пол Аллен ругает и бранит Фэн Юя в своем 
офисе. Раз уж ты нашел финансовые институты, чтобы купить свои акции, 
почему бы тебе не продать им все?
Разве вы не понесли убытки, когда продавали эти акции? Вы наносите вред всем!
Но
 Пол Аллен не очень беспокоится по этому поводу, так как колебания цен 
на акции - это нормально. Microsoft - самая сильная компания в мире, и 
цены на акции не будут продолжать падать.
На следующий день 
неизвестный торговый счет вдруг сделал много продаж акций Microsoft, в 
результате чего цены на акции продолжили падать.
Пол Аллен и 
остальные по-прежнему уверены в Microsoft. На третий день акции 
Microsoft продолжают падать. Они немедленно проводят расследование и 
выясняют, что кто-то еще сбрасывает акции Microsoft в большом объеме.
Три
 дня подряд цены на акции Microsoft падают. Хотя падение не очень 
большое, оно заставило людей забеспокоиться. Некоторые инвесторы начали 
сбрасывать свои акции Microsoft, так как чувствовали, что акции 
Microsoft больше не являются сильными.
На следующей неделе цены на
 акции Microsoft продолжали падать. Каждый день падение было 
незначительным, но к концу недели акции упали более чем на 5%.
Чистое состояние Билла Гейтса уменьшилось на несколько миллиардов долларов США!
Фэн Юй, Кириленко и Фу Жунци продают свои акции Microsoft партиями и успешно снижают цены на акции.
Через неделю цены на акции Microsoft начинают восстанавливаться, но восстановление происходит очень медленно и нестабильно.
В
 этот период Фэн Юй и остальные продают остальные акции, особенно Yahoo и
 другие технологические акции. В настоящее время это бычий рынок для 
технологических акций, и они могут легко продать небольшое количество 
акций в течение нескольких секунд.
......
"Черт! Это все Фенг виноват. Если не он, упадут ли цены на наши акции?" Пол Аллен ходил по комнате в расстройстве.
Директор, которого выгнали из Microsoft, доставляет им проблемы! Это непростительно!
Неужели
 эти инвесторы глупы? Мы - Microsoft, и разве они не должны ухватиться 
за возможность владеть нашими акциями? Они даже продают свои акции. 
Акции какой другой компании так же сильны, как наши, Microsoft?!
Инвестировать в наши акции Microsoft лучше, чем в акции других компаний!
Билл
 Гейтс также чувствует себя расстроенным. Он понес наибольшие потери при
 падении цен на акции Microsoft. Каждый процент падения стоит для него 
несколько сотен тысяч долларов США, не говоря уже о более чем 5%.
Билл
 Гейтс думал, что в этом году его состояние превысит 90 миллиардов 
долларов США и он станет самым богатым человеком в истории. Но теперь, 
возможно, он не достигнет и 80 миллиардов долларов США.
Самое 
странное, что даже цены на акции Yahoo падают. Yahoo - крупнейший в мире
 веб-сайт, и в этом году его дела должны идти хорошо.
Акции eBay, Intel и многих других сильных компаний также начали падать.
Если
 бы это были одна или две компании, то все в порядке. Но цены на акции 
многих "голубых фишек" падают одновременно, и это ненормально.
Появилось несколько "экспертов", которые заявили, что "бычий" рынок США подходит к концу, и скоро наступит "медвежий" рынок.
Эксперты" показали некоторые данные, доказывающие правильность их анализа.
Начали
 появляться теории об экономических пузырях. Многие люди предполагают, 
что американский фондовый рынок скоро рухнет, и это затронет весь мир.
Конечно,
 некоторые оптимистично настроенные люди не верят в эти теории. 
Экономика США развивается хорошо, а Азиатский финансовый кризис случился
 совсем недавно.
Еще один финансовый кризис не должен случиться так скоро.
Эти
 теории об экономических пузырях просто отпугивают инвесторов, чтобы так
 называемые эксперты могли заработать деньги, покупая акции по низким 
ценам.
Появились всевозможные слухи, и никто не знает, какие из них настоящие, а какие ложные.
Несмотря на слухи, цены на акции NetEase, Sina и т.д. продолжают расти. Как будто эти теории не затронут китайские компании.
Фэн Юй также не ожидал такого развития событий. Похоже, многие люди все еще одержимы технологическими акциями.
Эти
 нерациональные инвестиции приведут к трагедии для инвесторов. Как 
только компании объявят негативные новости, начнутся панические продажи.
 Они могут застрять с акциями, и цены на них рухнут.
NetEase, Sina
 и т.д. только что прошли листинг, и первоначальные акционеры все еще не
 могут продать свои акции. Если нет, Фэн Юй продаст свои акции сейчас и 
выкупит их обратно, когда цены на акции достигнут самой низкой точки.
Теперь
 акционеры Microsoft встревожены. Они не могли понять, почему Фэн Юй так
 решительно настроен подвести черту под Microsoft. Неужели его не 
интересуют дивиденды по итогам года?
Фэн Юй также понесет большие убытки, сделав это. Чего же он добивается?
Пытается ли Фэн Юй отомстить Microsoft за то, что она выгнала его из совета директоров?
Фэн Юй тянет всех за собой!
Неужели отношения Фэна и Microsoft достигли точки невозврата?
Акционеры Microsoft должны придумать, как остановить падение цен на акции Microsoft и вернуть доверие инвесторов.
Цены
 на акции Microsoft должны были вырасти, но этого не произошло. Билл 
Гейтс считал, что стоимость Microsoft в этом году превысит 600 
миллиардов.
Но теперь это невозможно!
......
Наступило Рождество, но у Билла Гейтса нет настроения праздновать его, так как он пережил тяжелый удар.
СМИ сообщают, что это месть Фэн Юя компании Microsoft.
Неужели
 СМИ глупы? Сколько денег у Фэн Юя по сравнению со стоимостью Microsoft?
 Как это возможно, чтобы Фэн Юй в одиночку расправился с Microsoft?
Кроме того, Фэн Юй уже давно продал все свои акции.
Самое
 простое решение для повышения цен на акции Microsoft сейчас - 
пригласить Фэн Юя обратно в совет директоров, чтобы пресечь эти слухи.
Но
 это будет позором для Microsoft и Билла Гейтса. Это будет означать, что
 без Фэн Юя Microsoft не выживет. Вот почему Билл Гейтс никогда не 
сделает этого!
Билл Гейтс придумал другое решение, которое 
заключается в том, чтобы как можно скорее представить новый продукт. 
Например, новое программное обеспечение или операционная система могут 
увеличить прибыль Microsoft и повысить доверие инвесторов!

    
  





  


  

    
      В Новый год тысячелетия компании Wind and Rain Electronics и Philips 
провели грандиозную презентацию продукции. Они представили свою 
последнюю модель мобильного телефона с функцией камеры!
Этот 
телефон почти в два раза больше последнего телефона Wind and Rain, Palm 
Treasure, в нем используется камера с разрешением 300 000 пикселей, 
трехкратным цифровым зумом, 256 цветами на 2,1-дюймовом экране.
Эти
 дизайны продемонстрировали отличие мобильных телефонов Wind and Rain от
 других телефонов. Никто не должен был ожидать, что мобильный телефон 
может делать фотографии.
Это лучшее, что может сделать Wind and 
Rain Electronics. В своей исследовательской лаборатории они 
действительно разрабатывают лучший цветной экран, больший дисплей, 
большее количество пикселей камеры и т.д.
Но эти функции пока не могут быть использованы в массовом производстве и не могут быть представлены на рынке.
Если
 бы Фэн Юй не купил у Kodak несколько запатентованных технологий, этому 
телефону, возможно, пришлось бы ждать еще год. Инженерам Wind and Rain 
Electronics будет нелегко разобраться с технологиями цифровой камеры.
Этот
 телефон - первый в мире мобильный телефон с функцией камеры. В будущем,
 когда мобильные телефоны с камерами станут популярными, телефон Wind 
and Rain войдет в историю!
Это очень важно для Wind and Rain. Они 
могут добавить слоган ко всем своим будущим рекламным объявлениям. 
"Изобретатель и производитель первого в мире телефона с камерой". Это 
будет означать, что все другие бренды мобильных телефонов подражают Wind
 and Rain!
Конечно, Фэн Юй пробовал пользоваться этим телефоном, и
 ему показалось, что качество слишком плохое. Он хорош для съемки на 
коротких расстояниях, но если объект находится дальше или при плохом 
освещении, качество снимков будет очень низким. Все сделанные фотографии
 пригодны только для просмотра самим пользователем.
Но если 
пользователь использует эту функцию для демонстрации, этого вполне 
достаточно. Даже если качество снимков плохое, это первый в мире телефон
 с камерой". Фэн Юй не ожидал, что продажи этого телефона будут 
хорошими, и все, чего он хочет, это привлечь внимание потребителей.
В
 более поздних моделях будут усовершенствованы дисплей, камера, 
операционная система и т.д. Еще через два года телефоны с камерой станут
 обычными телефонами.
После запуска этого телефона компания Wind 
and Rain Electronics привлекла внимание всех производителей бытовой 
электроники и цифровых камер.
Эти два продукта могут быть объединены, и, судя по реакции потребителей, им это нравится.
Таким образом, все производители мобильных телефонов начинают рассматривать возможность производства телефонов с камерой.
......
У Wind and Rain Electronics дела идут хорошо, а у Microsoft и других компаний проблемы.
Цены
 на акции Microsoft и других компаний начинают падать и не подают 
признаков восстановления. Даже когда Microsoft объявила о том, что 
представит новую операционную систему, цены на ее акции так и не смогли 
восстановиться.
Антимонопольный судебный процесс против Microsoft 
все еще продолжается, и это не сулит ей ничего хорошего. Те, кто подал 
иск против Microsoft, хотят разделить компанию, чтобы снизить свое 
влияние, а этого не хочет видеть Билл Гейтс.
В настоящее время у 
Microsoft четыре основные категории продуктов: операционные системы, 
медиаплееры, веб-браузеры и офисное программное обеспечение. Каждый 
продукт приносит Microsoft высокую прибыль. О, у них есть еще одна 
программа для обмена мгновенными сообщениями.
Среди продуктов 
офисное программное обеспечение не продается в пакете, но операционная 
система, медиаплеер, веб-браузер и программа обмена мгновенными 
сообщениями - все они подозреваются в продаже в пакете.
Продажа этих продуктов в пакете считается монополизацией рынка, поскольку препятствует конкуренции.
Когда
 цены на акции Microsoft упали, а антимонопольный иск оказался в центре 
внимания, СМИ сообщили, что Фэн Юй продал свои акции, потому что 
считает, что Microsoft проиграет судебный процесс.
Те инвесторы, 
которые держат акции Microsoft, начинают беспокоиться. Если Microsoft 
придется разделиться, то цены на их акции резко упадут!
Хотя цены на акции могут восстановиться в будущем, они могут и не восстановиться.
Инвесторы понесут большие потери, если акции Microsoft не восстановятся.
Некоторые СМИ похвалили Фэн Юя за то, что он является мудрым и рациональным инвестором и идет на шаг впереди других.
Многие
 компании, производящие программное обеспечение, и некоторые компании, 
производящие оборудование, критикуют Microsoft за то, что она заставляет
 их использовать операционные системы Microsoft.
Помимо США, компании из Европы, Японии и многих других стран начинают подавать антимонопольные иски против Microsoft.
Однако
 в Китае на Microsoft не подают в суд. Похоже, никого не волнует, 
монополизирует ли Microsoft рынок, потому что Microsoft не 
монополизировала китайский рынок. Операционная система Microsoft не 
поставляется в комплекте с другими продуктами в Китае. Они продают свою 
систему по очень низкой цене.
Lenovo также готова представить 
новый тип операционной системы в течение следующих двух лет. Она будет 
совместима с операционной системой Microsoft и будет иметь бесплатные 
обновления. Эта новая операционная система вытеснит Microsoft с 
китайского рынка.
Даже когда розничная цена операционной системы 
Microsoft в Китае самая низкая по сравнению с остальным миром, все равно
 многие китайцы используют поддельные версии.
Microsoft не боится 
платить большие штрафы, но она боится суда, который прикажет прекратить 
их модель пакетных продаж. Microsoft уже монополизировала операционную 
систему и почти монополизировала офисное программное обеспечение. Теперь
 Microsoft хочет монополизировать медиаплеер, интернет-браузеры и 
программы для обмена мгновенными сообщениями, чтобы получать прибыль от 
рекламы на них.
Как только продукт получает монополию на рынке, он
 приносит высокую прибыль. Если четыре или пять продуктов смогут 
монополизировать рынок, прибыль Microsoft будет в несколько раз выше.
Когда в доме протекает крыша, дождь идет всю ночь. Именно так сейчас чувствует себя Microsoft.
Хотя
 цены на акции других компаний не восстановились до пика, они перестали 
падать. Только цены на акции Microsoft продолжают падать.
Вышел последний список миллиардеров.
Билл Гейтс по-прежнему занимает первое место с 79 миллиардами долларов 
США. Это далеко не те 90 миллиардов долларов США, на которые он 
рассчитывает.
Фэн Юй по-прежнему на втором месте с 53 миллиардами долларов США. О, это основано на оценках.
Фэн
 Юй также сотворил чудо. Все остальные в списке владеют большим 
количеством акций компаний, входящих в листинг, и попали в список на 
основании стоимости своих акций. Но самые прибыльные компании Фэн Юя не 
котируются на бирже, и он все равно смог занять второе место.
Многие предполагают, что если самая прибыльная компания Фэн Юя попадет в список, то каково будет его реальное состояние?
Пока
 все это обсуждали, Фэн Юй тайно сбросил все свои акции Yahoo, что 
привело к падению цен на акции Yahoo. Осталось только, чтобы суд 
оштрафовал Microsoft, и это приведет к резкому падению цен на акции всех
 технологических компаний!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй не обеспокоен бедственным положением Microsoft, и он снова 
появился на публике в США. Фэн Юй снова появился на арене LA Wind and 
Rain, чтобы посмотреть игру своей команды.
В этом году команда 
Wind and Rain получила двух призывников. Один из них - Ван Чжичжи из 
Китая, а другой - Ману Джинобили из Аргентины. Фэн Юй использовал свои 
связи, чтобы забрать Ван Чжичжи из своей нынешней команды. Он будет 
заменять Родмана, а Ману Джинобили останется в Европе для тренировок.
В
 первом раунде драфта команда "Ветер и дождь" получила игрока по имени 
Метта Сандифорд-Артест и игрока по имени Андрей Кириленко. Кириленко 
сразу же попросил Андрея Кириленко у Фэн Юя, так как, по его словам, 
этот игрок - его земляк, и он будет его опекать.
Метта Сандифорд-Артест и еще один игрок, чей контракт почти истек, обмениваются на Хакима Оладжьювона из "Рокетс".
Хаким Оладжьювон уже не в лучшей форме, его мучают травмы. Иначе "Рокетс" его не отпустят.
Но
 Фэн Юй все равно настаивал на завершении сделки, так как лучшего 
центрального нападающего на рынке нет. Игроки, на которых нацелился Фэн 
Юй, либо не продаются, либо команды хотят обменять их на Картера или 
Пирса. Эти два игрока могут привлечь болельщиков и станут опорой 
команды. Фэн Юй никогда не обменяет их на других игроков.
Так 
случилось, что "Рокетс" перестраивают свою команду, и обе стороны 
согласились на обмен. Хотя зарплата команды Wind and Rain выросла, Фэн 
Юй не возражает. Он лишь хочет, чтобы его команда совершенствовалась и 
играла захватывающие матчи.
После перехода Хакима Оладжьювона в 
команду Wind and Rain он сразу же становится старшим братом в раздевалке
 и может держать Родмана под контролем. У него много опыта, и он может 
передать его остальным молодым игрокам.
В настоящее время команда 
"Ветер и дождь" использует две основные стратегии. Игроками первой 
команды являются Оладжьювон, Родман, Пирс, Картер и Биллапс. Они 
являются основными игроками команды.
Пирс и Картер - взрывные игроки, а Оладжьювон - поддержка. Биллапс силен в защите, и с ним защита в этой стратегии будет лучше.
Запасные,
 Мобли, Льюис, Элстон, также являются быстрыми атакующими игроками и 
могут легко работать в паре с Пирсом, Картером или Ванг Жижи.
Перед
 игрой всех звезд в этом году команда LA Wind and Rain заняла шестое 
место в западном дивизионе. Их рейтинг шокировал многих экспертов. Эта 
команда была восстановлена в прошлом году, и им удалось выйти в плей-офф
 на второй год!
Многие команды принижали Wind and Rain Team. Они 
считали, что в этой команде много молодежи, старых и травмированных 
игроков. Даже если они попадут в плей-офф, то вылетят уже в первом 
раунде.
Две самые откровенные команды, выступающие против команды Wind and Rain, - это LA Lakers и Portland Trail Blazers.
Лейкерс"
 недовольны "Ветром и дождем", потому что они из одного города и играют 
на одной арене. Даже болельщики у них одинаковые. Поэтому между ними 
существует жесткая конкуренция. В этом году "Лейкерс" показали очень 
хорошие результаты благодаря Шаку. В настоящее время они занимают первое
 место в западном дивизионе, и их цель - стать абсолютными чемпионами.
Портленд
 Трэйл Блэйзерс выступает против Ветра и Дождя из-за Пола Аллена. Его 
вражда с Фэн Юем достигла нового уровня после того, как последний продал
 свои акции Microsoft.
СМИ описывают отношения между Фэн Юем и 
Полом Алленом как огонь и воду. Некоторые СМИ даже разоблачали, что Фэн 
Юй купил баскетбольную команду из-за пари с Полом Алленом. Фэн Юй купит 
самую паршивую команду в НБА и перестроит ее, чтобы победить "Блейзерс"!
В предыдущей встрече "Ветер и дождь" выиграли у "Блейзерс", и в этот раз Пол Аллен объявил, что они вернулись, чтобы отомстить!
После того, как Фэн Юй спросил тренера Карла, тот сказал журналистам. "Ветер и дождь" снова победит "Блейзерс".
Во время этого матча Оладжьювон, который всегда играет около 20 минут, играл 35 минут.
В итоге "Ветер и дождь" выиграл со счетом 107:91.
Во время послематчевой конференции Оладжьювон добавил соли на раны 
"Блейзерс". "Не позволяйте нам встретиться в плей-офф, иначе вы все 
можете не пройти даже первый раунд!". Оладжьювон также недоволен тем, 
что "Рокетс" обменяли его. Он хочет доказать, что по-прежнему может 
доминировать на площадке!
Пол Аллен пришел в ярость, увидев улыбающегося Фэн Юя. Если бы Фэн Юй не продал свои акции Microsoft, цены на акции не упали бы.
После матча Фэн Юй подошел, чтобы остановить уходящего Пола Аллена. "Пол! Давно не виделись. Как дела?"
Полу
 Аллену захотелось задушить Фэн Юя и накричать на него. "Цены на акции 
Microsoft падают, а ты задаешь мне этот вопрос?! Моя команда только что 
проиграла твоей команде. Что вы думаете?!"
Это все равно, что порезать человека ножом и посыпать его солью!
Пол Аллен издал громкое "Хмф!" и попытался уйти. Он не хочет разговаривать с Фэн Юем!
"Э...
 э... э... э... Пол... мы так давно знакомы, и я должен принять тебя у 
себя, когда ты приедешь в Лос-Анджелес. Позволь мне угостить тебя 
ужином, хорошо?"
огрызнулся Пол Аллен. "Я не буду ужинать с тобой!".
Пол Аллен вспомнил о неприятном опыте в Китае, когда Фэн Юй упомянул об ужине.
"Может, тогда кофе? Мы можем поговорить о Microsoft за кофе".
Пол Аллен пришел в ярость. "Вы больше не имеете никакого отношения к Microsoft, и нам не о чем разговаривать!"
Фэн Юй пытается унизить меня! Я никогда не дам ему такой возможности!
Фэн
 Юй пожал плечами. "Это означает, что Microsoft проиграет судебный 
процесс... О, когда же Microsoft собирается запустить новую операционную
 систему?"
"А какое это имеет отношение к тебе?"
"Конечно. Я акционер Lenovo Group, а контракт Lenovo с Microsoft еще действует один год". Фэн Юй улыбается.
"Тогда это также должен спросить Лю Чуаньчжи! Кроме того, Microsoft не проиграет судебный процесс!"
"Пол...
 мы уже были партнерами, и вот тебе совет. Быстро распродайте свои акции
 Microsoft и вложите деньги во что-нибудь другое. Цены на акции 
Microsoft не вырастут.
" Фэн Юй советует: "Искренне".
"Что 
за шутки! Кто ты такой, чтобы давать мне советы?! Думаешь, мне нужно, 
чтобы ты учил меня, когда держать или продавать мои акции?! Я ухожу! Мне
 нечего с вами говорить!"
После ухода Пола Аллена Фэн Юй 
улыбнулся. Независимо от того, продает или держит Пол Аллен акции 
Microsoft, цены на акции все равно резко упадут.
Если Пол Аллен 
продаст свои акции, это ускорит падение акций Microsoft, и его активы 
уменьшатся. Но если он не продаст свои акции, его активы все равно 
уменьшатся.
Что бы Пол Аллен ни делал, он понесет огромные убытки.
Обвал американского рынка начался... Хммм... Может быть, я смогу его ускорить!

    
  





  


  

    
      Судья признал, что Microsoft совершила монополизацию, а это означает,
 что Microsoft будет оштрафована на крупную сумму и рискует распасться. В
 тот же день многие финансовые учреждения заметили, что индекс Nasdaq 
Composite превысил 5 000 пунктов. За год он вырос более чем в один раз! 
Финансовые учреждения увидели, что Microsoft проиграет суд. Компании, 
которые имеют дело с Microsoft, пострадают. Поэтому они решили 
распродать эти акции. В то же время некоторые акционеры технологических 
компаний также начали продавать свои акции, и это привело к тому, что 
Nasdaq Composite в тот день упал на 5%. Конечно, это падение также имеет
 отношение к Фэн Юю. В этот день Фэн Юй, Кириленко и Фу Жунци вместе 
сбросили свои оставшиеся акции. Фэн Юй, Кириленко и Фу Жунци были 
удивлены, узнав, что кто-то еще манипулирует рынком. Когда они шортили 
Nasdaq Composite, они заметили, что кто-то создал портфель коротких 
позиций раньше них. Вчера, когда Nasdaq Composite достиг нового пика, 
кто-то начал формировать портфель коротких позиций. Почему они так 
уверены, что Nasdaq Composite упадет? Если только этот человек не 
обладает инсайдерской информацией, финансовые институты будут сбрасывать
 свои акции Microsoft, Cisco, Dell и т.д. вместе. Насколько влиятелен 
этот человек, чтобы иметь связи с таким количеством финансовых 
учреждений? Фэн Юй задумался на некоторое время и решил, что только один
 человек может это сделать. Сорос из Quantum Fund! Только Сорос 
осмеливается делать такие вещи и иметь доступ к инсайдерской информации 
от финансовых институтов. Кроме того, его метод работы - "шортить" 
рынок. Фэн Юй не может подтвердить это, но его это не волнует. Он и его 
друзья начали формировать свой портфель, когда Nasdaq Composite достиг 5
 000 пунктов. Хотя они не используют высокий леверидж, судя по 
сегодняшним показателям рынка, завтра начнутся панические продажи, и 
фондовый индекс упадет еще больше. Суд над Microsoft - это искра, из 
которой разгорается пожар.
После того как Фэн Юй продал свои 
акции Microsoft, цены на акции Microsoft перестали расти. Однако цены на
 акции других компаний продолжают расти как сумасшедшие. Большинство 
компаний, цены на акции которых растут как сумасшедшие, по-прежнему не 
получают прибыли. Их расходы превышают доходы, а цены на их акции растут
 быстрее, чем у Microsoft. Эта компания получает высокую прибыль. Эти 
компании продают только свое "творчество" и "концепции", и никто не 
знает, будут ли их концепции материализованы. Это похоже на азартные 
игры. Если инвесторы выиграют пари, они получат высокие доходы. Что 
касается проигрыша ставки, то эти инвесторы никогда не думали, что 
проиграют. На протяжении двух лет венчурные инвестиционные компании 
вкладывали значительные средства в технологические фирмы. Проверки этих 
технологических компаний стали вялыми, и все хотят получить прибыль, 
выпустив эти компании на биржу. Кто-то сказал, что эти компании не имеют
 никакого отношения к процессу над Microsoft, потому что финансовые 
отчеты этих компаний показали, что большинство из них несут убытки. Это 
тревожный сигнал для многих инвесторов. Не все компании, попавшие в 
листинг, будут прибыльными. Активы этих технологических компаний могут 
увеличиться, но они тратят деньги, полученные с фондового рынка. 
Красивая картина, нарисованная этими технологическими компаниями, 
слишком далека, и многие из них уже закончили тратить деньги, полученные
 от фондового рынка и венчурных инвестиций. Но они все еще несут убытки!
 Компании использовали деньги инвесторов для приобретения и слияния со 
своими конкурентами, внедрения новых услуг и продвижения своего бренда 
Действия этих технологических компаний образовали пузырь, и их 
руководители никогда не задумывались о том, почему и как их компании 
могут стоить так много? Как Yahoo со своими продуктами может стоить 
более 100 миллиардов? Сколько составляет годовая прибыль Yahoo? Это 
бездонная яма. Кто еще осмелится вложить в нее свои деньги?
Многие люди считали, что публикация финансовых отчетов этих компаний 
спровоцировала лопание пузыря. По другим слухам, "жучок тысячелетия" 
вызвал хаос в технологических компаниях, и фирмам пришлось потратить 
свои средства на устранение этой проблемы. Таким образом, увеличивая 
финансовое давление этих фирм. Есть сторонники самых разных теорий. Но 
независимо от причины, Nasdaq Composite упал, и больше всего пострадали 
компании, связанные с технологиями. У Фэн Юя есть еще один метод расчета
 фактической доходности этих акций Nasdaq. С начала 1998 года 
фактическая доходность акций Nasdaq составляет менее 3%. Доходность 
ниже, чем у Bonds, и ниже, чем ожидаемые 6,5%. Некоторые исследователи 
считают, что все акции по крайней мере на 7% выше своей разумной 
стоимости. Это означает, что акции Nasdaq переоценены, независимо от 
того, Microsoft это, IBM или Dell и т.д. - все это иррациональное 
преувеличение. Но теперь интернет-пузырь лопнул, и цены на акции этих 
переоцененных компаний упали и пострадали больше всего. ....... Акции 
Nasdaq начинают падать как сумасшедшие и начинают влиять на падение 
акций Нью-Йоркской фондовой биржи. Многие несвязанные компании также 
были вовлечены в этот процесс. Начали ходить слухи, что фондовый рынок 
снова рухнет. Даже Microsoft, IBM и другие компании "голубых фишек" не 
смогут остановить его! Следовательно, все больше людей начинают 
паниковать и пытаются сбросить свои акции, образуя порочный круг. Чем 
больше людей продают свои акции, тем быстрее падают цены на акции. Чем 
быстрее падают цены на акции, тем больше людей их продают. В течение 
недели Nasdaq Composite упал почти на 10%. Это самое большое падение за 
более чем десятилетие. Последствия этого обвала фондового рынка 
распространяются по всему миру, и все основные фондовые рынки 
оказываются затронутыми. Пол Аллен сейчас сожалеет. Если бы он знал, что
 цены на акции Microsoft будут продолжать падать, он бы тоже продал 
часть своих акций. У него еще много неголосующих акций, и даже если он 
их продаст, это не повлияет на его статус в компании.
Пол Аллен 
считает, что ему следовало вложить свои деньги в другое место. Какова бы
 ни была доходность, это будет лучше, чем видеть, как его активы 
уменьшаются с каждым днем. Но падение не подает признаков остановки. 
Помимо Microsoft, IBM, Dell и другие крупные корпорации ежедневно 
проводят собрания директоров, чтобы придумать, как спасти свои компании.
 Все пытаются остановить падение цен на свои акции. Хотя цены на акции 
упали, это не влияет на деятельность компаний. Однако это повлияет на 
брендинг компании, ее репутацию, акционеров и т.д. Когда цены на акции 
падают, активы акционеров также сокращаются. Все недоумевают, как же так
 неожиданно лопнул интернет-пузырь? Примечания переводчика: Дело 
"Соединенные Штаты против Microsoft Corp.

    
  





  


  

    
      "Босс, это приглашения от СМИ. Вы собираетесь их отклонить?" Ральф аккуратно положил стопку документов на стол Фэн Юя.
"Я не заинтересован. Если вам интересно, вы можете присутствовать от моего имени". Фэн Юй рассмеялся.
"Мое
 инвестиционное предвидение недостаточно хорошо, чтобы посещать 
собеседования. Все, что у меня есть сейчас, дано вами". скромно ответил 
Ральф.
"Хорошо. Все знают, что вы являетесь заместителем 
генерального директора Wind and Rain Holdings. Это нормально, если ты 
хочешь быть в центре внимания. Кто из молодых людей не хочет быть в 
центре внимания?" Фэн Юй похлопал Ральфа по плечу.
Уголок губ Ральфа дернулся. Молодой человек?! Босс, вы намного моложе меня.
Ральф
 поставил Фэн Юя в пример для подражания и твердо решил учиться у него. 
Хотя он знает, что никогда не сможет стать лучше Фэн Юя, все, чему он 
научится, пригодится ему в будущем.
"Босс, некоторые собеседования
 проводятся по телефону, и вам не нужно показывать свое лицо. Вам 
интересно? Они из уважаемых СМИ". спросил Ральф.
Телефонные интервью? Фэн Юй слегка заинтересовался.
"Что это за СМИ?"
"New York Times, Wall Street Journal, The Times, и некоторые телеканалы, такие как CNN..."
"Хорошо. Я соглашусь на интервью с CNN. Помогите мне связаться с ними, и я выделю десять минут на их интервью через час".
Фэн Юй вдруг подумал, что если он сейчас нанесет Microsoft еще один удар, то все станет еще хуже.
После
 того, как Фэн Юй рассорился с Microsoft, он не против быть немного 
более безжалостным. Что касается сотрудничества Gbox с Microsoft, Фэн Юй
 слышал, что Пол Аллен предложил продать их акции.
К счастью для 
Фэн Юя, его соглашение с Microsoft гласит, что он будет иметь приоритет 
на покупку акций у Microsoft. Право остановить Microsoft от продажи 
акций Gbox компании, которая ему не нужна.
Конечно, это соглашение является двусторонним. Оно также распространяется на Aiwa Little Tyrant.
Час спустя взволнованный репортер CNN позвонил по номеру, который дал Ральф. "Здравствуйте, вы господин Фэн Юй?".
"Да.
Вы репортер из CNN?".
"Господин
 Фенг, я Джек. Репортер из CNN. Для меня большая честь взять у вас 
интервью по телефону". Фэн Юй мог сказать, что Джек очень взволнован по 
телефону.
"Привет, Джек".
"Господин Фэн, многие репортеры интересуются, почему вы выбрали нашу станцию для интервью?"
Не
 только Джек, но и высшее руководство телеканала внимательно слушает 
интервью. Им также интересно, почему Фэн Юй принял приглашение от их 
станции.
"Потому что я помню, что ваша телестанция купила права на трансляцию LA Wind and Rain Team".
А?
Джек и высшее руководство телеканала думали, что Фэн Юй упомянет о долгой истории их телеканала, репутации, рейтингах и т.д.
Но
 в итоге причина оказалась в том, что они купили права на трансляцию 
баскетбольной команды Фэн Юя. К счастью, это записанное интервью, и они 
могут вырезать эту часть в будущем.
"Господин Фэн, ходят слухи, 
что вы продали все свои акции Microsoft после ухода из Microsoft. Это 
правда?" Джек задал подготовленные им вопросы.
"Это правда. Это правда. Моя компания продала все свои акции Microsoft".
"Могу
 ли я спросить, связано ли это с вашим уходом из Microsoft?" Этот вопрос
 был задан с намеком на то, что Фэн Юй продал акции Microsoft в порыве 
гнева.
"Если я скажу, что это не связано, вы мне поверите? Но на 
самом деле... это не связано. Независимо от того, буду я работать в 
Microsoft или нет, я все равно продам акции Microsoft для других 
инвестиций".
"Могу я спросить, почему? Это же Microsoft. Какие еще
 инвестиции могут принести больший доход, чем Microsoft?" преувеличенно 
серьезно спросил Джек.
"Я думаю, вы должны были слышать, что 
мистер Баффет очень близок к Биллу Гейтсу. Но мистер Баффет никогда не 
покупал акции Microsoft или любые другие акции, связанные с 
технологиями. Это потому, что он знает, что цены на эти акции 
переоценены".
Джек вне себя от радости. Фэн Юй намекает, что цены на акции Microsoft завышены!?
Бывший
 акционер, директор и второй богатейший человек в мире Фэн Юй считает, 
что акции Microsoft переоценены! Это определенно завтрашние заголовки!
Джек
 - тот, кто взял интервью у Фэн Юя, станет знаменитым! Даже если Фэн Юй 
не имеет в виду, что он может использовать эту часть записи.
"Господин Фэн, можно ли считать, что вы говорите, что акции Microsoft переоценены?"
"Да!"
На этот раз не только Джек ликует. Все высшее руководство в душе ликует.
Потрясающе! Это сокрушительный заголовок! Фэн Юй признался, что считает акции Microsoft переоцененными!
"Господин Фэн, не могли бы вы объяснить, почему вы так считаете?"
"Я
 думаю, что цены на все акции, связанные с технологиями, завышены. Вы 
все читали финансовые отчеты тех компаний, которые вышли на биржу в 
прошлом году? Даже их финансовые отчеты за первый квартал показывают, 
что компании серьезно погрязли в долгах. Лишь немногие из них получают 
прибыль. Например, Yahoo. Почему акции этой компании стоят так дорого? 
Это результат того, что спекулянты взвинчивают цены ради собственной 
выгоды".
Джек и его коллеги заволновались еще больше. Фэн Юй 
только что атаковал лидера технологических акций, Microsoft, и не 
атакует Yahoo. Будет ли он в следующий раз атаковать компании по 
производству аппаратного обеспечения или производителей ПК?
"Как вы думаете, цены на акции этих производителей оборудования также переоценены?" спросил Джек.
"Именно так. Я тоже так думаю". твердо ответил Фэн Юй.
"Тогда не могли бы вы привести пример?"
"Мне
 еще нужно приводить примеры? Просто посмотрите на Nasdaq. Акции каких 
компаний сейчас сбрасывают больше всего, и цены на акции каких компаний 
падают больше всего? Почему финансовые институты и брокерские конторы 
сбрасывают акции этих компаний? Эти технологические компании и даже 
некоторые "голубые фишки" указали в своих финансовых отчетах высокие 
прибыли. Но стоит только взглянуть, и вы поймете, что с цифрами есть 
некоторые проблемы. Опытные финансовые эксперты должны знать, о каких 
компаниях я говорю".
Фэн Юй разоблачил некоторые компании, которые
 фабрикуют свои финансовые отчеты. Enron и MCI Communications - самые 
известные случаи бухгалтерского мошенничества. Конечно, многие другие 
небольшие компании занимаются тем же самым, но они не стоят упоминания.
В
 прошлой жизни Фэн Юя эти две компании обанкротились бы в течение 
следующих двух лет. Они являются представителями бухгалтерского 
мошенничества в компаниях и первыми жертвами лопнувшего интернет-пузыря.
"Хорошо. Я на этом остановлюсь, так как у меня еще есть дела". Фэн Юй не дал Джеку продолжить интервью и повесил трубку.
После появления этой новости цены на акции Microsoft, Yahoo и многих других компаний резко упали.
Enron

    
  





  


  

    
      "Бывший акционер Microsoft, директор и второй богатейший человек в мире Фэн Юй утверждает, что акции Microsoft переоценены!".
"Фэн Юй задал вопрос Yahoo. "Почему вы все так дорого стоите?!".
"Фэн Юй утверждает, что цены на акции производителей оборудования завышены!"
"Фэн Юй утверждает, что некоторые компании "голубых фишек" фабрикуют свои финансовые отчеты!".
.......
Заголовки
 крупных газет получили новости из первых рук от CNN. CNN получала 
большие прибыли, продавая эту информацию, а эксклюзивное интервью с Фэн 
Юем взвинтило их рейтинги!
Но после интервью телефон Ральфа звонил без остановки.
"Босс, вы действительно все это сказали?" спросил Ральф.
"Да, и я беру на себя ответственность за свои слова". спокойно ответил Фэн Юй.
"Это
 не проблема, если ты сказал, что цены на акции завышены. Но вы 
упомянули, что компания "голубой фишки" замешана в бухгалтерских 
махинациях... что нам делать?" Ральф запаниковал.
"Я не ошибаюсь. Компания голубых фишек сфабриковала свой финансовый отчет". ответил Фэн Юй.
"Что?
 Босс, как это возможно? Это же компания голубых фишек!" Ральф посмотрел
 на Фэн Юя. Только сильные и могущественные компании могут быть названы 
"голубыми фишками".
"Почему это невозможно? Я поручил своим людям 
провести тайное расследование. Хотя у меня нет конкретных доказательств,
 как только эти два человека сделают шаг вперед, Enron станет 
банкротом!"
"Что? Энрон? Правда? Enron только начал предоставлять 
услуги широкополосной связи в прошлом году, и цены на его акции росли. 
Сейчас они стоят более 60 долларов США за акцию, и их акции пользуются 
спросом у инвесторов".
Фэн Юй смотрит на Ральфа. "Ну и что? Даже 
если их акции пользуются большим спросом у инвесторов, может ли это 
доказать, что они не сфабриковали свои финансовые отчеты? Если вы 
изучите эту компанию, то узнаете, что они создали множество офшорных 
компаний, чтобы уйти от налогов и увеличить прибыль компании. Другая 
причина - перемещение средств, чтобы скрыть свои убытки".
"Переместить свои средства?
Вы хотите сказать, что они используют свои собственные деньги, чтобы скрыть свои убытки и раздуть прибыль?"
"Именно
 так. Когда аудиторы проверяют одну из их дочерних компаний, они 
переводят свои средства в эту компанию, чтобы показать высокую прибыль 
на своих счетах. Когда аудиторы уезжают, они переводят эти средства. 
Таким образом, их дочерние компании всегда будут прибыльными, но на 
самом деле они лишь пустая оболочка".
"Босс, может быть, нам стоит
 сейчас ограничить продажу акций Enron? Когда это будет раскрыто, мы 
сможем получить высокую прибыль!" взволнованно сказал Ральф.
"Ты 
должен сосредоточиться на переговорах с AMD о приобретении их акций. Я 
не забуду вашей тяжелой работы, если мы приобретем эту компанию. Но 
помните, вы не должны использовать никаких незаконных средств для 
приобретения их акций". подчеркнул Фэн Юй.
Если они смогут приобрести AMD легально и не использовать никаких незаконных методов, то в будущем их никто не будет наказывать!
"Босс,
 я понимаю. Но AMD не заинтересована в переговорах с нами. Они 
продолжают тянуть, и это сказывается на нашем денежном потоке".
"Средства,
 которые мы получили от продажи акций Microsoft и Yahoo, предназначены 
для приобретения AMD. Цены на их акции также завышены, и в эти два дня 
серьезных колебаний не будет. Можно также затянуть до следующего года. 
После того, как цены на их акции упадут, они будут умолять нас 
приобрести их. Вам не нужно беспокоиться о других инвестициях".
Приобретение
 AMD очень важно для Фэн Юя. Это единственная компания по производству 
процессоров, которая может соперничать с Intel в будущем. Хотя AMD не 
может победить Intel, после того, как они переключат свое внимание на 
графические карты, они станут лучше, чем Nvidia.
Другая причина 
неудачи AMD заключается в том, что они сделали несколько неверных шагов в
 своих исследованиях. В противном случае их доля рынка не была бы такой 
низкой.
В будущем один из акционеров intel также станет акционером
 AMD. Многие люди предполагают, что AMD может существовать до сих пор, 
потому что Intel позволяет им это. Это делается для того, чтобы 
предотвратить судебные иски против Intel за монополизацию рынка.
Но этот акционер не имеет права голоса, а AMD переманила людей из Intel.
Если у Фэн Юя будет достаточно средств, он приобретет Intel напрямую.
Но
 цены на акции Intel сейчас завышены. Все акционеры Intel сейчас делают 
большие деньги, и никто из них не хочет продавать свои акции Фэн Юю.
Почти
 невозможно купить акции у других, когда они зарабатывают деньги. Фэн Юй
 должен предложить премиальные ставки, если он хочет купить акции, но он
 не может позволить себе даже половину текущей цены, не говоря уже о 
премиальных ставках.
Даже AMD сейчас стоит более 70 миллиардов 
долларов США. Конечно, в округе не так много голосующих акций, и целью 
Фэн Юя являются именно эти акции.
Но приобрести эти акции не 
так-то просто. Акционеры слепо верят, что AMD догонит и даже превзойдет 
Intel. Фэн Юй также не будет платить за эти акции высокую цену, 
поскольку цены на них скоро упадут.
"Возвращайтесь к работе и никому не сообщайте, что мы связались с AMD".
"Да, босс".
Как
 только эта информация просочится, цены на акции AMD вырастут, что не 
выгодно для предложения Фэн Юя о поглощении. Рыночная стоимость AMD 
завышена, и зачем Фэн Юю помогать им повышать цены на акции и 
увеличивать их стоимость?
Теперь Фэн Юй ждет, когда цены на акции AMD упадут, а затем свяжется с инвесторами.
Фэн
 Юй попросил Ральфа связаться с акционерами AMD, чтобы сообщить им, что 
он заинтересован в их акциях. Он знает, что сейчас акционеры не продадут
 ему свои акции.
Но когда акционеры захотят продать свои акции, они в первую очередь подумают о Фэн Юе.
Когда
 Фэн Юй отдыхает и пьет чай в своем офисе, в Нью-Йорке царит хаос. 
Бесчисленные СМИ пытаются связаться с Фэн Юем, но их блокирует Ральф.
Множество репортеров ждут Фэн Юя у Эмпайр Стейт Билдинг. Они хотят взять у него интервью и проверить, что он сказал CNN.
Фэн Юй подтвердил, что пришел в свой офис и сейчас должен был вернуться в Китай.
......
Бам!
Пол
 Аллен ударил кулаком по столу в кабинете Билла Гейтса. "Это уже 
слишком! Как Фенг может объявить общественности, что наши акции 
Microsoft переоценены?!".
Билл Гейтс также выглядит ужасно. Он 
также не ожидал, что Фэн Юй скажет такие вещи. Похоже, они рассорились 
по-настоящему, и Фэн Юй не сдерживается.
"Стив, созывай 
пресс-конференцию. Скажи репортерам, что Microsoft получает высокую 
прибыль, и цены на акции будут расти. Кроме того, Пол, Стив, вы оба, 
вместе со мной, возьмете по одной сумме денег, чтобы поднять цены на 
наши акции, чтобы стабилизировать рынок!" приказал Билл Гейтс.
После
 ухода Балмера Билл Гейтс посмотрел на Пола Аллена. "Как ты думаешь, то,
 что сказал Фенг о том, что компания голубой фишки сфабриковала свой 
финансовый отчет, реально?"

    
  





  


  

    
      После заявления Фэн Юя акции Nasdaq резко упали. Многие люди начали выяснять, о какой компании голубых фишек говорит Фэн Юй.
В
 то же время высшее руководство Enron начинает паниковать. Другие могут 
не знать, о какой компании говорит Фэн Юй, но они-то знают.
Эти 
высшие руководители получили инсайдерскую информацию, чтобы 
спекулировать акциями своей компании и извлекать из этого прибыль. 
Некоторые из них даже брали кредиты, чтобы спекулировать акциями, потому
 что доходность была очень высокой.
Финансовый директор Enron даже
 создал инвестиционную компанию со своими друзьями и использовал более 
100 миллионов долларов США, полученных от инвесторов, для спекуляции 
акциями Enron. В любом случае, это беспроигрышная инвестиция.
Те инвесторы, которые купили акции Enron, заплатят за свои ошибки.
Руководитель Enron думал, что никто не узнает о том, что происходит в компании. Как Фэн Юй узнал об этом?
Enron
 несколько лет подряд признавалась самой инновационной компанией. Она 
даже была признана одной из 100 лучших компаний для работы. Их офисы 
были хорошо отремонтированы, и многие люди завидовали им.
Никто не
 ожидал, что под красивой упаковкой Enron сфабриковала свой финансовый 
отчет. Даже журнал ничего не заметил, как же Фэн Юй узнал об этом?
Фэн
 Юй, должно быть, говорит не об Enron. Возможно, он имеет в виду 
Microsoft, поскольку ранее он был там директором и акционером. Может 
быть, его выгнали из совета директоров, потому что он обнаружил, что 
Microsoft сфабриковала свою отчетность?!
Да! Фэн Юй, должно быть, говорит о Microsoft!
.......
Когда репортеры не смогли связаться с Фэн Юем, Джек позвонил и снова попросил об эксклюзивном интервью.
К удивлению Джека, Фэн Юй согласился!
Телеканал
 сразу же объявил, что они снова взяли эксклюзивное интервью и за 
определенную плату предоставят запись телефонного интервью для 
скачивания другим СМИ.
"Господин Фэн, я Джек. Вы еще помните меня?"
"Конечно. Прошло всего несколько дней после нашего предыдущего разговора". Фэн Юй рассмеялся.
"Для
 меня большая честь, что один из ведущих магнатов и самый гениальный 
инвестор вспомнил обо мне. Господин Фэн, главная цель этого интервью - 
поговорить о компании "голубых фишек", которую вы упомянули ранее. 
Правда ли, что одна из компаний "голубых фишек" сфабриковала свои 
финансовые отчеты?"
Джек кричит в своем сердце. Поторопись и ответь мне!
"Это правда."
Джек сдержал свое волнение и спросил. "Могу я узнать, какую компанию вы имеете в виду?"
"Конечно. Это Enron". ответил Фэн Юй.
Фэн
 Юй приказал своим людям держать короткие позиции по акциям Enron, и он 
получит прибыль, если цены на акции Enron рухнут сейчас. Бухгалтерский 
скандал в Enron вызовет цунами на фондовом рынке США. Даже у компании 
"голубой фишки" может возникнуть такая серьезная проблема, не говоря уже
 о других, более мелких компаниях.
Когда инвесторы перестанут доверять рынку, остановить кризис будет невозможно.
Высшее руководство телеканала было ошеломлено. О какой компании сказал Фэн Юй? Энрон?! Как это возможно?!
Enron
 только вчера объявила, что цены на их акции удвоятся, и их акции 
принесут инвесторам высокую прибыль. Но Фэн Юй говорит, что Enron - это 
компания, которая сфабриковала свои финансовые отчеты.
"Господин Фенг, у вас есть доказательства, подтверждающие ваше утверждение?" Голос Джека дрожит.
"Вы
 все разбираетесь в финансах? Вы все знаете о законе Бенфорда? Из набора
 данных вероятность чисел, начинающихся с 1, составляет 30%, вероятность
 чисел, начинающихся с 2, составляет 17,6%... Числа, начинающиеся с 3, 
составляют 12,5%... Исходя из финансового отчета Enron, цифры не 
соответствуют этому закону. Значит, их финансовый отчет должен быть 
фальшивым!".
Джек и остальные члены высшего руководства телеканала
 обменялись взглядами. О чем говорит Фенг? Закон Бенфорда? О какой 
вероятности он говорит?
Начальник телестанции немедленно заставил 
своих людей вызвать финансового директора станции, чтобы тот объяснил 
закон Бенфорда, и если он надежен. Он не хочет стать посмешищем, когда 
они выпустят этот отчет.
"Хорошо.
У меня еще есть кое-какая работа. Давайте закончим интервью сейчас".
После
 того, как Фэн Юй положил трубку, все на телеканале собрались вокруг 
финансового директора. Финансовый директор слышал о законе Бенфорда, но 
это не может быть использовано в качестве доказательства.
Поэтому 
телеканал обратился к нескольким специалистам и аудиторской фирме. Они 
узнали, что закон Бенфорда не часто используется при проведении аудита, 
но это эффективный способ проверить, не изменил ли кто-нибудь цифры во 
время аудита.
После окончания интервью телеканал связался с 
другими СМИ, чтобы продать права на трансляцию. Они будут готовиться 
сделать передачу с этим телефонным интервью и заработать на рекламе.
......
"Фэн Юй утверждает, что Enron - это компания, которая сфабриковала свои финансовые отчеты!"
"Enron подозревается в финансовых махинациях, и Фэн Юй утверждает, что у него есть доказательства!"
"Финансовый отчет Enron не соответствует закону Бенфорда. Вот доказательство!"
......
Фэн Юй попал в заголовки нескольких крупных газет, а его телефонное интервью было воспроизведено несколькими СМИ.
Некоторые
 люди поверили словам Фэн Юя, но большинство не поверило ему, так как 
большинство людей не слышали о законе Бенфорда. Действительно ли 
числовые данные могут иметь частотную вероятность?
Если Фэн Юй 
будет единственным, кто скажет это, он не убедит всех, так как он не 
профессиональный аудитор. Но Фэн Юй нанял двух профессоров из Гарварда, 
чтобы они подтвердили его слова о финансовых отчетах Enron!
После 
публикации статей этих двух профессоров они были немедленно подхвачены 
СМИ. Профессора поклялись, что их слова - правда, и Enron действительно 
сфабриковала свои финансовые отчеты!
Это сразу же вызывает бурю негодования.
Акции Enron начинают стремительно падать. Все инвесторы, включая высшее руководство Enron, начинают сбрасывать свои акции Enron.
Высшее руководство Enron знало, что эти новости правдивы, и как только начнется расследование, все будет раскрыто.
Citibank, имеющий много финансовых операций с Enron, также начинает паниковать.
Они хорошо знали о финансовых проблемах Enron.

    
  





  


  

    
      После полудня босс инвестиционной компании на Уолл-стрит сидел в своем кабинете и включил телевизор, чтобы посмотреть новости.
Внезапно
 лицо босса изменилось, и он быстро схватил свой телефон. "Немедленно 
сбросьте все наши акции Enron! Вас всех не должны волновать убытки. 
Просто сбросьте все! Это приказ! Если вы не сможете сбросить все акции 
Enron в течение получаса, можете паковать чемоданы и убираться 
восвояси!".
И не только этот босс. Боссы многих инвестиционных 
компаний и брокерских контор приказали своим людям сбросить акции Enron 
после того, как увидели новости и сообщения о них.
Те, кто не 
следил за новостями, были шокированы. Что происходит? Почему все 
сбрасывают акции Enron? Enron только вчера объявила о высоких прибылях, и
 цены на ее акции должны были расти.
Кто-то догадался, что это может быть корректировка рынка.
Крупные игроки сбрасывают акции Enron, и это возможность купить акции.
Итак, когда многие сбрасывают акции Enron, некоторые компании начинают скупать акции. Это те, кто не следил за новостями.
В финансовой индустрии нет ничего удивительного в том, что те, кто не следил за новостями, теряют деньги.
Enron
 немедленно созывает экстренное заседание совета директоров. На нем 
присутствуют не только все директора, даже весь высший управленческий 
персонал должен был присутствовать.
"Все, цены на наши акции 
падают как сумасшедшие. Кто-нибудь может сказать мне, что нам делать?" 
спросил председатель совета директоров Enron.
"Я думаю, мы должны 
найти кого-то, кто опровергнет заявления Фенга через СМИ. Он не является
 профессионально подготовленным аудитором, и его словам нельзя 
доверять!" предложил кто-то.
"Как насчет тех двух профессоров из Гарварда? Они известные эксперты в этой области".
"Мы
 можем заставить их внести поправки в свои заявления. Я считаю, что у 
каждого есть своя цена". Кроме такого решения, этот человек не смог 
придумать ничего лучше.
После просмотра сегодняшних новостей этот человек попросил своего брокера продать все его акции Enron.
Хотя сброс акций сейчас приведет к большим потерям, его потери будут больше, если он подождет до завтра.
В
 этот момент те, кто не следил за новостями, узнали, что Enron 
подозревается в фальсификации своих финансовых отчетов в Интернете.
Они тут же попытались продать свои акции Enron, но обнаружили, что их никто не покупает, а цены на акции падают.
Акции, которые они держали, теперь ничего не стоят!
Начальники
 брокерских и инвестиционных компаний, которые днем купили акции Enron, 
плачут. Они думали, что получили хорошую сделку, но оказалось, что это 
ловушка!
Теперь акции будут гнить в их руках, а когда завтра откроется рынок, цены на них продолжат падать.
Те,
 кто успел сбросить акции Enron раньше, почувствовали облегчение. Хотя 
они понесли большие потери, это лучше, чем потерять все.
......
"Падение,
 падение, падение! Хахаха... Фэн... Ты удивительный! Котировки акций 
Enron действительно начали падать! Почему такая большая компания 
выпускает так мало акций? В противном случае мы получим более высокую 
прибыль!" ответил Кириленко.
"Это считается достаточно хорошим 
решением. В прошлом вы говорили мне, что хотите инвестировать в эту 
компанию". Фэн Юй закатил глаза на Кириленко. Если бы Кириленко 
инвестировал в Enron, он бы потерял все свои инвестиции.
Да... 
возможно, суды обяжут Citibank и другие компании выплатить компенсации. 
Но компенсаций будет недостаточно, чтобы покрыть убытки.
"Я уволил
 этого брокера! Он умеет только следовать тренду и ничего больше. Почему
 я должен давать ему большие комиссионные?" сердито ответил Кириленко. 
Брокеры, которых он нанял, и близко не стоят с сотрудниками Фэн Юя!
В
 этот раз Фэн Юй и Кириленко использовали короткие акции Enron через 
брокера, и им пришлось заплатить лишь минимальную комиссию.
Жаль, 
что Фэн Юй и Кириленко могут продать только ограниченное количество 
акций. Хотя доходность в процентах высока, реальная прибыль невелика.
Но этого достаточно, чтобы покрыть убытки, которые они получили от сброса своих технологических акций.
Пока
 Фэн Юй болтает с Кириленко, Ральф стучит в дверь и входит. "Босс, 
компания Enron сделала официальное заявление, что вы порочите их 
репутацию, и они никогда не подделывали свои финансовые отчеты. Они 
наняли адвокатов, чтобы подать в суд на вас и CNN, и требуют публичных 
извинений и компенсаций".
После того как Enron опубликовала это 
заявление, цены на ее акции действительно перестали падать. Инвесторы 
разделились на два лагеря. Одна сторона продолжает сбрасывать акции 
Enron, а другая скупает их по низким ценам.
Кириленко нахмурился. "Они бессовестные. Они что-нибудь говорили о законе Бенфорда?".
Фэн Юй рассмеялся и махнул рукой. "Ничего. Думаю, аудиторская фирма, которая проверяла Enron, скоро даст нам ответ".
В тот день ведущая аудиторская фирма уволила двух старших аудиторов.
Фэн
 Юй только что сказал, что Enron сфабриковала свой финансовый отчет, а 
аудиторская фирма уволила двух старших аудиторов. Кто поверит, что эти 
два инцидента не связаны между собой?!
После того, как стало известно об увольнении двух старших аудиторов, акции Enron снова начали падать.
"Фенг, стоит ли нам покупать акции для наших коротких позиций?" спросил Кириленко.
Фэн
 Юй пожал плечами. "Не беспокойтесь. Цены на акции сегодня только 
немного упали. Завтра она продолжит падать, и может даже упасть ниже 1 
USD".
"Что? 1 USD? Сегодня утром их акции стоили более 60 долларов!" У Кириленко чуть глаза не выскочили.
"Все
 возможно. Эта компания замешана в бухгалтерских махинациях, и они будут
 обвинены в суде. Их кредитные рейтинги также упадут, и это будет 
смертельный удар по Enron. Кроме того, подумайте, почему мы сократили 
курс акций Citibank?".
"Вы хотите сказать, что Citibank будет замешан в деле Enron?!" Если Citibank будет замешан, цены на их акции также упадут.
"Конечно. Citibank - один из самых известных финансовых институтов на Уолл-стрит.
Они также являются одним из виновников создания интернет-пузыря и 
инвестировали во многие технологические компании. Хотя нет никаких 
доказательств, указывающих на причастность Citibank к бухгалтерским 
махинациям Enron, у них было много финансовых сделок. Вы думаете, 
Citibank не знает об этом?".
Фэн Юй уверен, что Citibank также заплатит высокую цену за этот скандал с Enron!

    
  





  


  

    
      Хотя компания Enron опубликовала официальное заявление, все улики 
против них. Фэн Юй и те два профессора не лгали. Профессора также 
рассказали, что высшее руководство Enron хотело подкупить их, но им было
 отказано. Профессора также не стали отвечать на слухи о том, что в 
будущем они будут консультантами Wind and Rain Consulting. Цены на акции
 Enron продолжают падать. Никто не может продать свои акции Enron после 
открытия рынка, так как никто не решается их купить. Высший 
управленческий персонал Enron побледнел. В это же время агентство 
другого журнала окружили репортеры. "Мистер Маршалл, наградил Enron как 
одну из 100 лучших компаний для работы. Что вы скажете о том, что 
руководители Enron манипулировали акциями своей компании?". "Мистер 
Маршалл назвал "Энрон" одной из лучших инновационных компаний на 
протяжении многих лет. Вы все имеете в виду их инновационные способы 
совершения бухгалтерских махинаций?" "Журнал принимает гонорары от 
компаний в обмен на высокие рейтинги и вводит в заблуждение инвесторов?"
 "Мистер Маршалл..." Маршалл, главный редактор журнала, был засыпан 
вопросами репортеров. Что это за вопросы? У нашего журнала были свои 
способы оценки этих компаний. Откуда мне знать, что Enron сфабриковала 
свои финансовые отчеты? Те люди, которые купили акции Enron, тоже ничего
 об этом не знают. Мы можем только взять интервью у руководителей Enron и
 оценить их финансовые отчеты, прежде чем составить рейтинг. Все эти 
репортеры также ничего не знали о мошенничестве до того, как Фэн Юй 
разоблачил их. Кто посмеет сказать, что журнал обслуживает только 
богатых? Наш журнал ориентирован на бизнесменов и людей со средним и 
высоким уровнем дохода, и мы объективно оценивали эти компании. Мы были 
справедливы и беспристрастны, когда составляли рейтинг этих компаний. 
Зачем нам порочить свою репутацию? Среди сообщений репортеры задавали 
самые острые вопросы.
Все знают, что также хотят создать свой 
собственный Топ-500 компаний по всему миру, но все признают только 
Fortune 500! "Шеф, некоторые СМИ хотят, чтобы мы организовали 
пресс-конференцию". Маршалл махнул рукой. "Скажите им, что мы проведем 
пресс-конференцию завтра в 10 утра. Я отвечу на их вопросы во время 
пресс-конференции и скажу всем редакторам и начальникам отделов, чтобы 
они пришли на встречу через десять минут!" Это частная компания, но 
компании в прошлой жизни Фэн Юя умирали от желания попасть в список 
Fortune 500. Но, по мнению Фэн Юя, критерии оценки имеют серьезную 
проблему. Для оценки компании они использовали ее стоимость, влияние, 
узнаваемость бренда и т.д. Но они не принимали во внимание норму прибыли
 компании, коэффициент задолженности и т.д. Исследование рынка, 
проведенное компанией, - полная чушь. Сколько у них репортеров? Даже 
если бы они наняли сторонние компании для проведения этого исследования,
 собранные данные также не являются точными. Фэн Юй считал, что при 
оценке компании необходимо учитывать ее потенциальную прибыль и т.д. 
Если коэффициент задолженности компании слишком высок, у компании могут 
возникнуть проблемы в любое время. Посмотрите на компании из списка 
Fortune 500 за прошлый год. За последние 3 года многие из этих компаний 
из списка Fortune 500 будут приобретены и обанкротятся. Как может 
компания, которая в течение трех лет была приобретена или обанкротилась,
 входить в число 500 крупнейших компаний мира? Неужели менеджмент этих 
компаний глуп? Конечно, нет. Потенциал этих компаний преувеличен. Многие
 из этих компаний - пустые оболочки. Если эти компании не смогут 
привлечь средства с фондового рынка, они окажутся в минусе. Стоимость 
этих компаний основана на цене их акций и банковских кредитах на 
поддержку. Но руководителям этих компаний нечего терять. Когда цена 
акций компании вырастет, активы руководителей увеличатся, и они 
заработают целое состояние, если продадут свои акции. Руководителям 
будет все равно, если компания закроется или инвесторы потеряют деньги!
Фэн Юй всегда считал, что почему я должен позволять другим оценивать 
компанию, которую я создал? Именно так всегда поступали США. Они также 
считали, что являются самыми могущественными в мире и могут оценивать 
других. Но Фэн Юю это не нравилось. Возможно, дело в том, что Wind and 
Rain Holdings и Tai Hua Holdings не входили в первую сотню рейтинга 
Fortune 500! Если бы вы поставили меня на первое место, Фэн Юй не стал 
бы возражать. Но вы поставили столько паршивых компаний передо мной! Как
 вы смеете?! Фэн Юй также имеет отношение к саге журнала. Он хочет, 
чтобы все знали, что не стоит слепо доверять журналу или другим подобным
 изданиям. Финансовые отчеты и данные могут быть сфабрикованы! Когда 
журнал занимался своим PR-кризисом, Фэн Юй смотрел баскетбольный матч. 
Он не ожидал, что команда "Ветер и дождь" так хорошо выступит в этом 
году. Они прошли в плей-офф. Более того, их соперник - "Блейзерс"! 
"Хорошо!" Фэн Юй хлопает в ладоши и аплодирует. Пирс только что забил 
гол. "Уууу...!" Картер исполнил свой фирменный бросок 360 Windmill Dunk.
 Сразу же толпа...... закричала, потому что этот матч проходил на 
домашней площадке "Блейзерс". Пол Аллен сердито уставился на Фэн Ю. Он 
рассердился на Фэн Юя за то, что тот организовал чартерный рейс для 100 
счастливых болельщиков, которые приедут в Портленд. Но Пол Аллен забыл, 
что в Лос-Анджелес он привез 2 000 болельщиков. У Фэн Юя зазвонил 
телефон, и он отошел в сторону, чтобы ответить. "Ральф, что случилось?" 
"Босс, главный редактор Маршалл заявил, что нет никаких проблем с их 
выбором компаний, а репортеров кто-то подстрекает. Один репортер 
спросил, не имеет ли он в виду вас, и Маршалл не признал и не опроверг 
этого". А? Они узнали обо мне? Но что они могут сделать? Я говорю 
правду. "Выпустите заявление от моего имени. У критериев оценки журнала 
серьезные проблемы. Если нет, то почему "Энрон" попал в их списки? Их 
списки - это шутка!" Фэн Юй усмехнулся. "Босс, вы действительно хотите 
выпустить это заявление?" Ральф потрясен.
Это означало бы разрыв 
отношений с , и журнал мог бы в ответ опорочить их компании. "Просто 
сделай это". ответил Фэн Юй. Итак, имя Фэн Юя снова появилось в 
заголовках. Фэн Юй заявил, что рейтинги и списки - это шутка! Этот 
выпуск стал самым низким в их истории.

    
  





  


  

    
      Чистая зачистка. Команда "Ветер и дождь" выиграла у "Блейзеров". В 
начале сезона "Блейзерс" по-прежнему являются фаворитами на победу!
В
 прошлом году команды из нижней части таблицы пополнились только бывшим 
игроком "Оладжьювон" и китайским игроком. Им удалось пройти первый раунд
 плей-офф.
Три дня спустя Пол Аллен все еще обижен на звонок Фэн Юя, пригласившего его на праздничный ужин.
Пол
 Аллен в ярости. Он не ожидал, что его команда, в которой больше звезд, 
выше зарплата и т.д., проиграет! Он должен уволить этого бесполезного 
менеджера и тренера команды!
Пол Аллен также проклял Фэн Юя, чтобы тот проиграл во втором раунде!
Но
 к удивлению Пола Аллена, команда "Ветер и дождь" выиграла второй раунд.
 На этот раз MVP стал не Оладжьювон. Это были Картер и Пирс, которые 
показали выдающуюся игру. Они набрали более 25 очков каждый против 
"Сан-Антонио Сперс", а их точность составила более 50%!
Фэн Юй 
также был удивлен результатами своей команды. Он не ожидал, что его 
молодые игроки окажутся выдающимися, а Родман значительно улучшил свои 
показатели после выхода в плей-офф.
В следующем раунде команда Wind and Rain встретится с LA Lakers.
Ветер и дождь VS. Лейкерс!
Многие
 люди сначала ставят на победу "Лейкерс". Во время плей-офф "Лейкерс" 
являются одними из главных фаворитов на победу в чемпионате. Но 
выступление команды "Ветер и дождь" потрясло всех. Более того, Шак может
 выиграть у Оладжьювона, ведь он уже проигрывал ему раньше!
Фэн Юй
 также не думал, что его команда выиграет у Лейкерс, так как Шак сейчас 
находится на пике популярности. К счастью для Фэн Юя, Коби и другие 
игроки "Лейкерс" сейчас не в лучшей форме.
"Все, вы уверены в 
победе над Лейкерс? Эта арена называется "Арена ветра и дождя". Если 
Лейкерс выиграют, это будет позор для нас!" Фэн Юй хлопнул в ладоши и 
сказал.
Все игроки замолчали. Тренер Карл сказал. "Босс, у меня 
есть способ остановить Шака. Мы будем использовать ту же стратегию, что и
 "Сан-Антонио Сперс".
Не забывайте, у нас будет несколько хороших запасных игроков".
Хак-а-Шак!
Шак не хорош в штрафных бросках!
"В
 наших матчах мы будем делать упор на быструю атакующую игру с внешних 
площадок. Шаку не хватит выносливости, чтобы угнаться за нами". Джордж 
Карл хорош в контрнаступательной игре, и его игроки сейчас подходят для 
этой стратегии.
"Хорошо. Если вы все сможете стать чемпионами в 
этом году, я не буду сдерживаться во время переконтракта! Мне плевать на
 налог на роскошь! Я хочу видеть нашу победу!"
Картер, Пирс и 
игроки были вне себя от радости. Они переживали, что только один из них 
сможет остаться в команде, когда истекут их контракты. Если они смогут 
остаться в команде и получить более высокую зарплату, это будет 
потрясающе!
Льюис, Биллапс, Олстон и остальные были полны решимости получить большие контракты... чтобы выиграть чемпионат!
"Ван Чжичжи, ты мало играл в последних играх. У тебя есть что сказать?" спросил Фэн Юй.
Ван Чжичжи ответил. "Нет... Я сосредоточусь на защите и скорости".
Защита
 Ван Чжичжи ниже среднего по сравнению с другими игроками. Если бы не 
его точность, тренер Карл даже не стал бы его заменять.
Когда Фэн 
Юй подбадривал свою команду, Пол Аллен сделал крупную ставку в 
букмекерской конторе на победу "Лейкерс" в чемпионате. Он позвонил Фэн 
Юю, чтобы рассказать ему о своей ставке.
Кириленко был с Фэн Юем, 
когда позвонил Пол Аллен. Он спросил, сколько поставил Пол Аллен. Один 
миллион долларов?! Отлично! Я ставлю два миллиона долларов на то, что 
команда "Ветер и дождь" выиграет чемпионат!
Фэн Юй немного подумал
 и поставил два миллиона на свою команду. Владелец команды не может 
делать ставки, но Фэн Юй может делать ставки под чужим именем. Например,
 Ральф.
Когда Пол Аллен узнал, что Фэн Юй и Кириленко поставили на победу Wind and Rain, он рассмеялся.
Вы
 все думаете, что ваши игроки смогут остановить Шака?! Шак в среднем 
набирает более 30 очков и делает 10 подборов. Он уничтожит защиту вашей 
команды. Я перекуплю его в свою команду, если "Лейкерс" захотят его 
отпустить.
Если бы Оладжьювон был на пять лет моложе, у него еще был бы шанс. Но сейчас он не может сравниться с Шаком!
После
 того, как Фэн Юй продал свои акции Microsoft, цена акций Microsoft 
начала падать. Хотя падение было незначительным и немного восстановилось
 после объявления о запуске новой операционной системы, цена акций все 
еще далека от своего пика.
Фэн Юй разоблачил компанию Enron в том,
 что она сфабриковала свои финансы, что привело к резкому падению цен на
 акции многих связанных с ней компаний.
В целом, все акции, связанные с технологиями, падают, и это повлияло на рыночную стоимость Microsoft.
Во всем виноват Фэн Юй!
Вот почему Пол Аллен не упустит ни одной возможности унизить Фэн Юя!
.......
Шак
 уставился на центрфорварда Wind and Rain. Матч только начался, а ты уже
 четыре раза сфолил. Ты можешь нормально играть? Почему ты всегда тянешь
 меня назад?!
Центральный нападающий уставился на Шака, не отступая. Он пробормотал. "Я осмелюсь ударить тебя! Трус!"
Это стратегия тренера Карла. Провоцировать Шака и сбивать его темп.
Шак
 не был поспешным и импульсивным. Он сдержал свой гнев... и промазал оба
 штрафных броска. После того, как Родман взял подбор, он передал мяч 
Биллапсу. Биллапс сделал длинную передачу Картеру, и Картер исполнил 
бросок "Томагавк"!
Когда Картер пробежал мимо Коби, тот сказал. "Хи... каково это - быть чьим-то лакеем?".
Коби
 пришел в ярость и начал действовать самостоятельно, нарушая стратегию 
"Лейкерс". Но Картер сейчас в форме, и Коби ему сегодня не пара. Команда
 "Ветер и дождь" сразу же увеличивает свое преимущество.
Тренер 
"Лейкерс", похожий на полковника Сандерса из KFC, был расстроен. В этом 
году он проиграл команде "Сан-Антонио Сперс", а в прошлом году проиграл 
команде "Ветер и дождь". Почему Шак не может тренировать свои штрафные 
броски?! Разве я не говорил тебе не совершать фолов против Оладжьювона?!
 Почему ты не можешь следовать простым инструкциям?!
Что Коби не 
такой умелый, как Джордан, но такой же гордый, как он! Почему он 
продолжает играть один на один? Разве ты не знаешь, что когда Джордан 
играл один на один, он никогда не выходил в финал?
Когда прозвучал финальный свисток, Фэн Юй рассмеялся. Они выиграли у Лейкерс!
В
 следующем матче "Ветер и дождь" выиграли у "Пэйсерс". Оладжьювон снова 
превзошел своих соперников. Хотя он не набрал много очков, он уничтожил 
защиту "Пэйсерс"!
4:2. Лос-Анджелесский ветер и дождь выиграли чемпионат НБА!
Тренер Карл и игроки плакали от радости. Они впервые стали чемпионами. Фэн Юй громко смеялся, так как это было вне его ожиданий.
Кириленко возбужденно смеялся. "Фэн, мы выиграли! Мы выиграли пари!"
Кириленко не волнует выигрыш у букмекера. Он рад выиграть пари у Пола Аллена!
Пол
 Аллен в оцепенении стоял перед телевизором. По телевизору показывают 
празднование команды "Ветер и дождь". Это первый раз, когда команда 
выиграла чемпионат, и это только второй год после того, как Фэн Юй 
возглавил эту команду! На Фэн Юе надеты солнцезащитные очки, но Пол 
Аллен мог ясно видеть широкую ухмылку на лице Фэн Юя.
Бум! Телевизор Пола Аллена сломался, когда он бросил пульт дистанционного управления в экран!
Неужели я действительно неудачник по сравнению с Фэн Юем?

    
  





  


  

    
      Фэн Юй обнаружил, что, как только он стал знаменитым, все, что бы он 
ни делал, будет появляться в заголовках газет. В последнее время он 
старался держаться в тени, но после того, как команда LA Wind and Rain 
выиграла чемпионат NBA, имя Фэн Юя снова появилось в заголовках газет.
Фэн
 Юй также беспомощен по этому поводу. Его команда играла хорошо, и это 
должна быть заслуга тренера, менеджера команды и игроков.
Фэн Юй совсем не хочет появляться в заголовках.
Некоторые
 спортивные СМИ даже хотят взять у Фэн Юя интервью. Они хотят знать, 
есть ли у Фэн Юя намерение купить другие команды, такие как футбольная 
команда, женская баскетбольная команда, бейсбольная команда и т.д.
Но
 Фэн Юй отклонил все интервью. Он купил эту баскетбольную команду для 
развлечения и не собирается извлекать из нее прибыль. Что касается 
других команд, то они его не интересуют.
Фэн Юй почувствовал 
облегчение от того, что перед победой в чемпионате он подписал с 
игроками трехлетние контракты. В противном случае гонорары за 
индоссамент будут в несколько раз выше.
Например, Пирс в этом году
 стал MPV. Его выступление в финале впечатлило всех, и Картер, который в
 этом году проиграл Пирсу в MPV, тоже стоил гораздо больше.
Фэн Юй выиграл 1,2 миллиона долларов США на своей ставке, и он использовал свой выигрыш в качестве награды для своей команды.
После
 победы в чемпионате в этом году, продажи прав на трансляцию в следующем
 году будут выше. Некоторые телеканалы купили права на трансляцию на 
следующие три года, а стоимость футболок команды, билетов, рекламы на 
арене и т.д. значительно возросла.
Элгин пообещал Фэн Юю, что со 
следующего года команда станет прибыльной. На самом деле, команда стала 
прибыльной после выхода в плей-офф. Никто не ожидает, что команда из 
низов станет прибыльной в течение двух лет.
Фэн Юй не беспокоился 
обо всем этом. Даже если команда не приносит ему прибыли, он не понес 
никаких убытков от этих инвестиций, поскольку стоимость команды 
значительно выросла.
Кириленко думает о создании российской 
баскетбольной команды в НБА, а Фэн Юй также хочет попробовать создать 
команду, состоящую из китайских игроков. Даже если ему это не удастся, 
он хочет отправить китайских игроков тренировать игроков НБА.
Китайская
 баскетбольная команда была размещена в США для тренировок, и Фэн Юй 
попросил своих скаутов поискать хороших игроков, которые подойдут его 
команде.
Баскетбольная лига в Китае не так развита, как в США. 
Профессиональным китайским баскетболистам трудно зарабатывать на жизнь. 
Решение Фэн Юя набрать китайских игроков было положительно воспринято 
игроками и Главным спортивным управлением Китая. В то же время Фэн Юй 
косвенно помог Вэнь Дунцзюню в его карьере. Его повысили с должности 
начальника небольшого отдела до начальника департамента.
Несколько
 дней назад Фэн Юй очистил свою короткую позицию по акциям Enron. Фэн 
Юй, Кириленко и Фу Жунци заработали на этой сделке несколько сотен 
миллионов долларов США. Они понесли некоторые потери, когда ранее 
сбрасывали акции Microsoft и других компаний, связанных с технологиями. 
Тем не менее, прибыль от акций Enron намного превысила потери.
На Citibank и др. также были поданы иски в суды из-за их сделок с Enron.
В этот период цены на акции Enron упали ниже 5 долларов США. Никто не ожидал такого развития событий.
Те,
 кто верил словам высшего руководства Enron, понесли огромные убытки. 
Они не ожидали, что Enron действительно сфабриковал свои финансовые 
отчеты.
Цены на акции компании Enron продолжали падать, а на всех 
руководителей и директоров компании подали в суд. Но все они успели 
вывести свои активы до того, как их поймали.
Некоторые из них передали свое состояние родителям, супругам, детям и т.д.
Из-за
 подтекста деятельности Enron цены на акции Citibank также упали. Ходили
 слухи, что Citibank должен будет выплатить компенсацию в размере до 2 
миллиардов долларов США!
Но в это время фондовый рынок также начал восстанавливаться.
Некоторые компании "голубых фишек" начинают подтягивать рынок, но акции, связанные с технологиями, продолжают снижаться.
Особенно это касается Nasdaq. Большинство акций, связанных с интернетом и технологиями, котируются на Nasdaq.
Индекс Nasdaq немного вырос, прежде чем начать колебаться.
На
 фондовых рынках наступил период затишья, и инвесторы больше не 
вкладывают средства в акции, связанные с интернетом и технологиями. В 
это время AT&T объявляет о масштабных убытках.
Это объявление ускорило лопание интернет-пузыря.
В
 течение нескольких лет AT&T прокладывала оптоволоконные кабели, 
чтобы увеличить пропускную способность интернета более чем в десять раз.
Но спрос вырос только менее чем в три раза.
Для привлечения средств AT&T выпустила акции, и это увеличило ее долги. Однако ее прибыли недостаточно, чтобы покрыть долги.
Некоторые телекоммуникационные компании были вынуждены приобрести, а некоторые объявили себя банкротами.
В
 настоящее время в Китае насчитывается около 10 миллионов пользователей 
Интернета, и эта цифра стала такой высокой благодаря онлайн-игре 
"Легенда мира". Когда компании Sohu, Sina, NetEase и др. вышли на биржу 
Nasdaq, многие компании заметили потенциал Интернета!
Таким 
образом, люди в Китае также начали инвестировать в акции 
интернет-компаний. Они вкладывали деньги в интернет-компании вслепую.
Фэн
 Юй знал, что цены на акции некоторых интернет-компаний взлетят вверх 
после того, как они появятся на китайских фондовых рынках. Тем не менее,
 когда он услышал об этих компаниях или имена их владельцев, он понял, 
что не слышал о них в своей предыдущей жизни.
Миф о возможности стать миллионером через Интернет слишком заманчив для инвесторов.
Многие
 китайские интернет-компании начинают переманивать сотрудников высокими 
зарплатами. Им даже удалось переманить сотрудников Microsoft из их 
китайского офиса. Предлагаемая зарплата была даже выше, чем та, которую 
им платит Microsoft.
Некоторые интернет-компании агрессивно 
рекламируются на рекламных щитах, телевидении и т.д., но никто не знает,
 чем эти компании занимаются. Эти компании лишь пытаются увеличить свою 
известность, чтобы привлечь средства на фондовом рынке.
Эти 
компании выставляют напоказ свое богатство, чтобы сказать другим 
инвесторам, что компания богата. Все инвесторы получат высокие доходы, 
если купят акции компании.
А если у компании закончатся деньги? Выпустите больше акций, и у компании снова появятся деньги, которые можно будет потратить.
Это
 замкнутый круг, и как только пузырь лопнет, инвесторы потеряют свои 
деньги. Основных акционеров компании это не волнует, поскольку они не 
смогут сбросить свои акции в ближайшее время.
В этот период многие
 компании обращались в Tai Hua Consultancy за финансированием. Но все 
они были отвергнуты Сунь Лицзе. Фэн Юй проинструктировал их не 
инвестировать в эти компании.
Таким образом, Сунь Лицзе отверг многих людей, пока не появился человек по имени Ли Яньхун.

    
  





  


  

    
      Ли Яньхун?! Он вернулся из США и работал в Infoseek, крупнейшей на 
данный момент поисковой системе в Интернете. Именно он разработал 
алгоритм, использующий гиперссылки. Он даже получил патент США на этот 
алгоритм.
Ли Яньхун всегда хотел основать китайскую компанию по 
разработке поисковых систем, а не работать на других. С этой целью он 
каждый год возвращался в Китай, чтобы изучить ситуацию.
В прошлом 
году Ли Яньхун почувствовал, что настал подходящий момент. Когда 
компании Sina, Sohu и др. вышли на биржу Nasdaq, он понял, что в Китае 
начинается интернет-бум. Это подходящее время для того, чтобы начать 
свой бизнес.
Ли Яньхун уволился с работы и вернулся в Китай вместе
 со своим партнером Сюй Юном. Он нанял несколько аспирантов из известных
 китайских университетов и даже пригласил к себе доцента.
Компания, которую основал Ли Яньхун, называется Qiandu.
Но
 у Ли Яньхуна и Сюй Юна недостаточно средств. После покупки компьютеров и
 обустройства жилья им не хватает средств, чтобы заплатить своим 
работникам. Профессор Пекинского университета еще беднее их. Если Ли 
Яньхун не сможет заплатить ему, профессор может передумать 
присоединяться к ним.
Таким образом, Ли Яньхуну и Сюй Юну нужен новый партнер.
Сюй Юн предложил обратиться к Sina, NetEase или Sohu. Эти три компании только что вышли на биржу и имели достаточно средств.
Когда поисковая система Qiandu будет готова, они могут позволить этим сайтам использовать их.
Но
 Ли Яньхун возразил против этого предложения. Он считал, что Qiandu 
может быть легко приобретена этими сайтами, если они станут их 
партнерами. Они видели много компаний, которые были перекуплены, когда 
они работали в Кремниевой долине. Это не то, чего он хочет.
Кроме 
того, Ли Яньхун все еще владеет патентом на алгоритм оценки сайтов 
RankDex. С этим патентом у него есть возможность торговаться со многими 
венчурными инвесторами.
Ли Яньхун увидел рекламу Tai Hua Consultancy и узнал, что три крупных китайских сайта приняли инвестиции этой компании.
......
"Это ваше предложение?
Вас зовут Ли Яньхун?" Сунь Лицзе посмотрел на предложение на столе и спросил.
"Да".
"В
 своем предложении вы упомянули, что ваша компания не будет получать 
прибыль в ближайшие три года. Это опечатка?" с любопытством спросил Сунь
 Лицзе. Когда другие компании обращались в Tai Hua Consultancy, они 
утверждали, что компания получит прибыль, как только в нее будет влито 
финансирование.
Но этот парень совсем другой. Никакой прибыли в 
ближайшие три года? Кроме того, Ли Яньхун - один из тех, кого менеджер 
Фэн просил Сунь Лицзе присматривать за ним.
Ли Яньхун ответил 
осторожно. "Это не ошибка. По нашим прогнозам, в течение первых трех лет
 мы вряд ли получим прибыль. Нам нужно инвестировать в развитие 
поисковых систем и маркетинг. Но через три года, смею обещать, мы сможем
 окупить наши инвестиции и получить прибыль."
"Вы заявили, что вам
 нужны инвестиции в размере 100 млн юаней, а вы готовы предложить только
 49% акций компании". Сунь Лицзе улыбается.
Если не учитывать 
патент на алгоритм, которым владеет Ли Яньхун, эта компания стоит менее 2
 миллионов юаней. Как этот патент может стоить так много?
"Менеджер
 Дун, я изобрел этот алгоритм, и он очень важен для поисковой системы. В
 США есть компания Google. Я не уверен, слышали ли вы об этой компании 
раньше. Тем не менее, эта компания предоставляет услуги поисковой 
системы для таких сайтов, как Yahoo и т.д. Они уже запустили свой 
собственный сайт поисковой системы, и многие инвесторы ждут, когда эта 
компания будет включена в листинг. Если эта компания попадет в листинг, 
ее стоимость превысит миллиард долларов США!"
"Вы хотите сказать, что ваша Qiandu - это то же самое, что и Google?" спросил Сунь Лицзе.
"В
 настоящее время мы не сравнялись с Google, но я уверен, что Google не 
сравнится с нами, когда речь идет о китайской поисковой системе. Это 
потому, что только китайцы лучше знают китайский язык!".
"Сколько человек работает в вашей компании?".
"Десять, включая меня". ответил Сунь Лицзе.
"Ваш масштаб слишком мал.
Я слышал, что Google выходит на китайский рынок, а как вы собираетесь 
конкурировать с Google, если все сайты используют поисковые системы 
Google?".
"Большинство инженеров Google - американцы, и они не 
знакомы с нашим языком. Наверняка будет много ошибок, а мы наняли всех 
китайских инженеров-программистов. Это наше преимущество. Самое главное,
 мы - китайская компания, и нас поддерживает большинство китайцев".
"Я
 могу принять решение об инвестициях в размере 100 миллионов юаней, но 
акций, которые вы предлагаете, слишком мало. Осмелюсь сказать, что кроме
 нашей компании, никто не готов дать вам такую сумму. Мы хотим 70% 
голосующих акций компании, и вы можете обсудить это со своими 
партнерами".
"Менеджер Сунь, вы отдадите компанию, которую основали, кому-то другому?" спросил Ли Яньхун.
"Это
 зависит от обстоятельств. Если цена будет подходящей, я не против 
продать ее. Думаю, вы, наверное, слышали об этом. Мы владеем акциями 
трех основных китайских сайтов, и если вы примете наши условия, мы можем
 позволить Qiandu управлять поисковыми системами этих сайтов". ответил 
Сунь Лицзе. Эти три китайских сайта согласятся, но поисковая система 
Qiandu должна быть достаточно хороша в первую очередь.
"Менеджер 
Сунь, предложение очень привлекательное, но я не могу его принять. Я не 
собираюсь передавать компанию, которую я создал, кому-то другому. Я 
слышал, что основным акционером NetEase по-прежнему является Дин Лэй". 
Сунь Лицзе отказался.
"Не спешите нас отвергать. Возможно, вы не 
знаете о деталях. Вы можете спросить у Sina, Sohu и т.д., вмешивались ли
 мы в деятельность их компаний. Мы никогда не вмешивались в их 
деятельность и даже помогали им. Разве вы не заметили, что наша компания
 является главным акционером Sina и многих других компаний, но 
председателем совета директоров является кто-то другой?"
"Извините, если только вы все не укажете в договоре, что большинство акций не являются голосующими". настаивал Ли Яньхун.
"Какую пропорцию вы предлагаете?"
"30% голосующих акций, а остальные - не голосующие". сказал Ли Яньхун.
"49%
 голосующих акций, остальные - неголосующие акции. Вы все по-прежнему 
будете держать большинство голосующих акций, и я должен напомнить вам, 
что чем дольше вы тянете, тем труднее Qiandu добиться успеха. Google 
очень быстро развивается в США, и мой босс также инвестировал в Google. 
Если мы захотим, мы можем использовать Google и создать китайскую 
компанию по разработке поисковых систем. Как вы думаете, ваша компания 
сможет тогда выжить?".
Глаза Ли Яньхуна чуть не выскочили из глазниц. Что сказал Сунь Лицзе? Его босс, Фэн Юй, является акционером Google?
Это значит, что патент Ли Яньхуна бесполезен в этих переговорах.
Ли
 Яньхун стиснул зубы. "Хорошо. Вы все получите 49% голосующих акций, а 
всего будет 70% акций. Когда можно будет внести средства?"
Сунь Лицзе рассмеялся. "Средства поступят на счет вашей компании в тот же день, когда будет подписан контракт!"
Примечания переводчика: Автор использовал Qiandu вместо Baidu. Цянь = тысяча, Бай = сотня.

    
  





  


  

    
      Получив звонок от Сунь Лицзе, Фэн Юй немедленно вылетел обратно в Пекин.
"Старина Сунь, покажи мне контракт".
Сунь
 Лицзе подготовил контракт для Фэн Юя. "Менеджер Фэн, 100 миллионов 
юаней за 70% акций компании. Нам принадлежит только 49% голосующих 
акций, но если им понадобятся дополнительные средства, мы будем иметь 
приоритет."
Эти условия лучше, чем то, что хотел Фэн Юй. Фэн Юй 
сказал Сунь Лицзе купить 49% акций компании Ли Яньхуна за 20 миллионов 
долларов США.
Фэн Юй похлопал Сунь Лицзе по плечу. "Хорошая работа! Этот Цяньду принесет нам чрезвычайно высокую прибыль в будущем!"
Доходы будут более чем в 100 раз превышать их инвестиции, когда Qiandu выйдет на биржу.
"Это
 потому, что мы инвестировали во многие интернет-компании, и эти 
компании являются хорошей платформой для Qiandu. Если бы это было не 
так, Ли Яньхун мог бы не согласиться. Он хотел отдать нам только 49% 
неголосующих акций своей компании".
"Старина Сунь, стоимость этих 
акций удвоится в течение пяти лет!" Даже если эта компания не будет 
зарегистрирована на бирже, стоимость все равно удвоится. Если компания 
получит листинг, никто не будет знать, сколько будут стоить эти акции.
Глаза
 Сунь Лицзе чуть не выскочили. Стоимость удвоится в течение пяти лет? Он
 чувствовал себя счастливым человеком, будучи генеральным директором Tai
 Hua Consultancy. Фэн Юй творил чудеса!
Сунь Лицзе вспомнил то 
время, когда они инвестировали в те три китайские интернет-компании. 
Тогда ему казалось, что они зря потратили свои деньги, но после того, 
как эти три компании были зарегистрированы на Nasdaq, цены на их акции 
резко выросли.
Цены на акции этих трех компаний продолжали расти, 
пока менеджер Фенг не продал свои акции Microsoft, после чего они стали 
медленно падать.
Tai Hua Consultancy получит несколько раз прибыль
 от своих инвестиций, если продаст неголосующие акции этих трех компаний
 за один год.
Фэн Юй никогда не продаст голосующие акции этих трех китайских интернет-компаний!
Сунь
 Лицзе вынужден был признать, что Фэн Юй обладает хорошей 
прозорливостью. За последние один-два года поднялись не только 
интернет-компании.
Другая отрасль также стала популярной. Добавки для здоровья!
После саги Лебаши о поддельных добавках для здоровья, индустрия добавок для здоровья демонстрирует признаки восстановления.
Самым популярным продуктом является Нао Бай Цзинь, который начали рекламировать в прошлом году!
Реклама
 Nao Bai Jin повсюду, в ней использовались запоминающиеся слоганы и 
забавные рекламные ролики. Но в ней не было указано, какие преимущества 
дает этот продукт, и он рекламируется как модный подарок.
Этот 
продукт продается как подарок для пожилых людей, родителей и т. д. Когда
 пожилые люди получают Nao Bai Jin, они знают, что это дорогой подарок. 
Это отличается от прошлого, когда пожилые люди получали подарки, но не 
знали их стоимости.
Каковы преимущества этой добавки для здоровья, Нао Бай Цзинь? Она может только улучшить сон и помочь пищеварению!
Розничная
 цена коробки Nao Bai Jin составляет 168 юаней, а себестоимость - меньше
 трети. Основная часть себестоимости приходится на маркетинг, упаковку, 
транспортировку и т.д.
Nao Bai Jin также использует мягкую рекламу
 в интернете, газетах, журналах и т.д. Хотя в рекламе не 
преувеличиваются преимущества этого продукта, в ней говорится, что 
ингредиенты могут улучшить пищеварительную систему пользователя и помочь
 со сном.
Эти расплывчатые описания создавали впечатление, что в 
этом продукте используются дорогие ингредиенты. Ходят слухи, что Nao Bai
 Jin обладает антивозрастными свойствами и может повысить иммунитет. По 
мере распространения слухов, полезные свойства были преувеличены до 
улучшения состояния кожи и помощи в мужской фертильности!
Возможно
 ли, чтобы Ши Дачжу не знал об этих слухах? Но он не заставил своих 
людей прояснить это и позволил слухам распространиться.
Что еще более удивительно, этот продукт продавался в качестве подарка, и он был принят потребителями!
В
 Китае люди посылают подарки во время праздников. Продукты для здоровья,
 рекламируемые по телевидению, являются популярными подарками, так как 
воспринимаются как "брендовые" вещи.
Что делать, если вы покупаете другие подарки, а они оказываются бесполезными для получателей?
Это добавка для здоровья, и даже если получатель не использует ее, он также может подарить ее своим родителям.
Более того, этот продукт полезнее, чем дарить сигареты и алкоголь.
Начиная
 с прошлого года, Нао Бай Цзинь стал самой продаваемой добавкой для 
здоровья в Китае с объемом продаж почти 1 миллиард юаней!
Нао Бай 
Цзинь положил начало возрождению индустрии оздоровительных добавок в 
Китае. На рынке появились всевозможные добавки для здоровья.
Эти 
продукты утверждали, что обладают всевозможными преимуществами для 
здоровья, такими как антивозрастные свойства, улучшение памяти, 
иммунитета и т.д.
Это верно. Большинство этих продуктов не могут рекламироваться на CCTV, но они могут рекламироваться на местных телеканалах.
Помимо
 местных телеканалов, эти компании также рекламировались на плакатах и 
билбордах. Они использовали телемаркетинг, продажи от двери к двери, 
листовки, рекомендации из аптек и т.д.
В любом случае, у потребителей, купивших эти продукты, возникает эффект плацебо, и они думают, что продукт эффективен.
На
 рынке появилось много поддельных продуктов Nao Bai Jin. Себестоимость 
производства составляет всего 2 юаня, а продаются они по высоким ценам. 
Упаковка этих продуктов очень похожа на настоящий Nao Bai Jin, и они 
продавались по принципу "от двери к двери".
На этих продуктах не было указано, какие преимущества они имеют, и они даже могут быть ядовитыми!
В этом году продажи Нао Бай Цзинь продолжали расти, и Ши Дажу утверждает, что прибыль его компании превысит 1 миллиард юаней!
Ши Дачжу приобрел подставную компанию, чтобы подготовиться к регистрации компании Нао Бай Цзинь!
Компания
 все еще находится на рассмотрении. Как только она успешно пройдет 
листинг, у Ши Дачжу появятся средства для увеличения масштабов, рекламы,
 снижения затрат и т.д.
В настоящее время спрос на этот продукт превысил предложение!
Конечно,
 Ши Дачжу разрабатывает и новые продукты. Он не верит, что этот продукт 
может быть популярным в течение десятилетий. Но даже если это 
произойдет, ему нужна страховка. В прошлом Shi Dazhu также выпускал 
карту китайского языка, которая также считается компанией, связанной с 
технологиями.
Интернет-индустрия сейчас процветает, и Ши Дачжу 
тоже хочет получить свою долю этого гигантского пирога. В эту индустрию 
трудно войти через другие продукты, но через онлайн-игру - легче. 
Посмотрите на "Легенду о Мире". Число только китайских игроков превысило
 10 миллионов.
Ши Дачжу намерен использовать деньги, которые он 
заработал на Нао Бай Цзинь, чтобы войти в интернет-индустрию. Он намерен
 снова стать одним из десяти крупнейших миллиардеров в Китае!
Карта на китайском языке

    
  





  


  

    
      Фэн Юй остался доволен, выслушав доклад Сунь Лицзе о текущих и 
будущих прибылях компании. Около половины инвестиций компании принесли 
высокие доходы, а оставшаяся половина еще продолжается.
Tai Hua 
Consultancy проводила строгую проверку компаний, обращавшихся к ним за 
инвестициями. Не все интернет-компании получали финансирование от Tai 
Hua Consultancy, особенно в той области, в которую Tai Hua Consultancy 
инвестировала.
Это объясняется тем, что Tai Hua Consultancy твердо
 верит, что компании, в которые они инвестировали, достигнут больших 
высот. У других компаний в той же области не будет шансов конкурировать с
 ними.
А если бы Tai Hua Consultancy инвестировала в компании, 
которые занимаются дублирующим бизнесом в той же сфере? Как Tai Hua 
Consultancy поможет этим компаниям?
Если бы Tai Hua Consultancy 
поддерживала обе компании, она бы конкурировала между собой. Но если Tai
 Hua Consultancy не будет их поддерживать, компании могут устареть.
В это время Сунь Чжэнъи из Softbank начал инвестировать в эти компании. Он хочет повторить интернет-бум, как в США.
Хотя
 Сунь Чжэнъи не удалось инвестировать в те компании, в которые он хотел,
 он вложил средства в несколько небольших компаний. Он поможет им пройти
 листинг.
Этим небольшим компаниям трудно получить листинг на 
Nasdaq или Токийской фондовой бирже. Тем не менее, для них не должно 
быть проблемой получить листинг на фондовой бирже Китая. В Китае до сих 
пор не введены строгие требования для получения листинга, и существует 
множество лазеек, которыми можно воспользоваться.
После того как 
компании получат листинг, они смогут поднять цены на акции своих 
компаний, продавая свои интернет-концепции и планы на будущее. Через год
 они постепенно продадут свои акции и получат прибыль.
Все шло гладко. В конце прошлого года Softbank удалось провести листинг двух компаний, и цены на акции сразу же взлетели.
Но после обвала Nasdaq в начале этого года китайские интернет-акции также начали падать.
Главная причина в том, что инвесторы слышали, что сказал Фэн Юй. "Как 
эти компании могут стоить так много?! Они, должно быть, переоценены!"
Компаниям,
 на которых Softbank настаивает, чтобы их включили в листинг, было 
приказано остановиться. В отношении двух компаний, которые были включены
 в листинг в прошлом году, было проведено расследование. Было 
установлено, что они манипулировали ценами на свои акции, и их 
деятельность была приостановлена. Когда торги возобновятся, цены на их 
акции резко упадут.
Сунь Чжэнъи не сможет обналичить свои 
инвестиции. Инвесторы, которые купили акции компаний раньше, заработали 
немного денег. Те, кто вложил деньги позже, также оказались в ловушке.
Компании,
 в которые Сунь Чжэнъи хотел вложить деньги, были отняты компанией Фэн 
Юя. Компании, в которые он инвестировал, были разрушены из-за слов Фэн 
Юя. Сунь Чжэнъи в ярости на Фэн Юя.
Ты зарабатываешь свои деньги, а я - свои. Мы не мешаем друг другу.
Ты уже отнял у меня потенциальных клиентов, чего ты еще хочешь?!
Сунь Чжэнъи хотел использовать конкуренцию между тремя китайскими веб-порталами и получить выгоду.
Но
 боссы этих трех порталов знают друг друга и поддерживают здоровую 
конкуренцию. Все они сосредоточены на привлечении пользователей и 
сообщают новости. Но Sina сейчас сосредоточена на своей функции 
микроблогов и зарубежных новостях. NetEase фокусируется на почтовых 
ящиках и распространении игр. Только за счет распространения игр NetEase
 удалось выйти на безубыточность в этом году, в то время как Sohu 
фокусируется на онлайн-форумах и видео. Почти у всех китайских нетизенов
 есть аккаунт на Sohu!
Почти все обсуждается на онлайновых форумах.
Сотрудники
 компаний с доступом в Интернет будут проверять последние новости на 
Sina, прежде чем войти в почтовый ящик NetEase для получения электронной
 почты. После этого они будут заходить на онлайн-форум Sohu тайком во 
время работы.
Каждый будет время от времени заходить на форум. В любой момент там могут появиться интересующие их обсуждения.
Что если кто-то ищет вас? Ничего страшного.
Они свяжутся с вами через QQ. Как и Wind and Rain Electronics, почти 
все крупные компании в Китае поощряют безбумажные офисы для экономии 
затрат!
Фэн Юй только сказал своим компаниям использовать QQ для 
передачи сообщений внутри компании и прекратить бумажные потери. Но он 
не ожидал, что его компании реализуют это в такой степени.
Некоторые
 важные документы, такие как чертежи, контракты и т.д. все еще должны 
быть напечатаны. Но те несколько интернет-компаний, в которые 
инвестировал Фэн Юй, вошли в жизнь всех китайских нетизенов. Невозможно,
 чтобы любой китаец, выходящий в Интернет, не знал об этих трех 
компаниях.
Интернет быстро развивается, и персональные компьютеры становятся все более распространенными в Китае.
Но инвестиционные потери Сунь Чжэнъи растут.
Многие
 компании, в которые инвестировал Sun Zhengyi, закончили расходовать 
свои средства еще до того, как получили листинг. Эти компании обращались
 к Sun Zhengyi с просьбой о дополнительных инвестициях в обмен на акции.
Сунь Чжэнъи понял, что эти компании потратили свои средства безрассудно.
Я
 вложил сумму денег в вашу компанию. Первое, что вы делаете, - 
ремонтируете офис, покупаете машины для всех руководителей компании, 
повышаете зарплату всем разработчикам и т.д.
Но где же результаты,
 которые вы мне обещали?! Вы все не выполнили свои обещания и ничего не 
добились. Все, что вы делали, это рисовали красивую картинку, чтобы 
заставить меня инвестировать!
Вы ничего не добились и потратили вложенные деньги на себя. Вы обращаетесь со мной как с идиотом?!
Сунь Чжэнъи обругал своего подчиненного, который вел переговоры с этими компаниями, чтобы выместить свой гнев.
Но тот чувствовал себя обиженным. Мы бы успешно инвестировали в Sina, если бы вы тогда не потребовали больше акций.
Я
 отверг некоторые из этих компаний, но именно вы попросили меня пойти на
 риск. Вы сказали, что интернет в Китае процветает, и мы можем получить 
высокую прибыль через эти компании. Вот почему эти компании прошли 
критерии отбора, а теперь вы обвиняете меня в этих убытках?!
Но подчиненный ничего не может поделать, ведь Сунь Чжэнъи - его начальник.
"Иди!
 Придумай, как стабилизировать эти две акции и вывести эти две компании 
на биржу. Если нет, наши инвестиции в Китае пропадут". Сунь Чжэнъи 
бросил на пол папку с документами.
Подчиненный быстро поднял папку и вышел из кабинета Сунь Чжэнъи.
Сунь
 Чжэнъи был в плохом настроении после того, как ему не удалось 
инвестировать в эти китайские интернет-компании. Возможно, это также 
связано с тем, что цены на акции Yahoo недавно упали.
Но согласно 
договоренностям, Сунь Чжэнъи не может продать акции своих 
интернет-компаний в течение ближайших нескольких лет. В противном случае
 компания не понесет таких больших потерь.
Sun Zhengyi 
способствует выходу Yahoo на рынок Китая. Учитывая опыт Yahoo в США, 
они, несомненно, добьются успеха после выхода в Китай.
Эти три китайских веб-портала будут побеждены Yahoo! Они будут побеждены Softbank!

    
  





  


  

    
      Выходные. Фэн Юй вошел в свой аккаунт Легенды Мира. Он заметил, что 
Чжоу Кэсиня нет в сети, и спросил двух своих запасных игроков. Чжоу 
Кэсинь время от времени заходит в игру, но так и не ответил на их 
сообщения.
Фэн Юй вздохнул. Похоже, он должен придумать другие способы сблизиться с ней.
Фэн Юй заскучал и пошел посмотреть на форумы Sohu. Он хотел посмотреть, как сейчас выглядят онлайновые форумы.
В
 настоящее время зарегистрировать аккаунт очень просто, для этого не 
требуется указывать электронную почту, номера мобильных телефонов, имена
 и т.д. Фэн Юй ввел несколько цифр и успешно зарегистрировал аккаунт.
Фэн
 Юй сделал мысленную заметку, чтобы передать Чжан Чаояну, что он может 
разместить рекламу на странице регистрации аккаунта. Например, при 
регистрации пользователь должен ввести адрес электронной почты. На 
электронную почту будет выслан проверочный код, который будет 
рекламировать почтовый ящик NetEase. Таким образом, NetEase будет 
вынуждена платить Sohu за рекламу.
Кроме того, пользователь должен
 предоставить свою контактную информацию. Мобильные телефоны еще не 
получили широкого распространения, но пользователь может подать заявку 
на получение аккаунта QQ. Зарегистрировать QQ очень просто, и Sohu может
 получить некоторые рекламные гонорары от Tencent. Почему Чжан Чаоян не 
подумал о таких простых способах заработать деньги?
У этих компаний есть много областей для сотрудничества. Почему они не используют свои мозги?!
Фэн Юй вздохнул, просматривая форумы.
Культура, история, военное дело, развлечения, спорт, финансы, автомобили, женщины, отношения, истории...
А?
 Здесь слишком много подфорумов. Если на каждый форум будет по два-три 
модератора, им придется нанять много людей. Но это и хорошо, поскольку 
здесь найдется что-то интересное для самых разных людей.
На форумах появятся эксперты!
Фэн
 Юй зашел на форум, посвященный автомобилям. В первом сообщении 
говорится о последней модели "Восточного оленя" компании Songjiang. 
Отзывы об этой модели очень хорошие, и Фэн Юй удовлетворенно кивнул.
Второе
 сообщение - о спортивном автомобиле Songjiang, выпущенном в этом году. 
S1. Но только несколько владельцев обсуждают этот автомобиль в этой 
теме.
Их отзывы об этом автомобиле в основном положительные, они 
хвалят его за красивый внешний вид и простоту обслуживания. Остальные 
сообщения в этой теме завидуют этим немногим владельцам, ведь этот 
автомобиль стоит более 1 миллиона юаней!
Те, кто может позволить себе этот автомобиль, все магнаты!
Третья
 тема также рассказывает об автомобилях Сонгцзяна. Ди Хао. Это последняя
 элитная модель автомобилей Сонцзяна. Она стоит от 1 млн. до 3 млн. 
юаней, и ее необходимо предварительно заказать перед производством. 
Кто-то упомянул, что видел Di Hao в XX месте.
Остальные темы 
посвящены автомобилям других марок. Но автомобили Songjiang заняли почти
 треть всех тем. Три из пяти первых тем посвящены автомобилям Songjiang,
 а две оставшиеся - автомобилям совместного предприятия.
Ли Мингдэ очень умно использует эти форумы для рекламы автомобилей Songjiang.
В
 спортивном разделе большинство сообщений посвящено предстоящим 
Олимпийским играм в Сиднее. Фэн Юй не интересуется этим, так как он уже 
подписал контракт с этими лучшими спортсменами. После того как они 
завоюют медали, будет выпущена реклама. В этом году Фэн Юй увеличил 
количество рекламных мест на CCTV 5 в связи с Олимпийскими играми.
В
 спортивном разделе есть одна тема, которая заинтересовала Фэн Юя. Она 
посвящена поздравлению команды LA Wind and Rain с победой в чемпионате 
NBA. Постер утверждает, что это гигантский шаг вперед для китайцев.
Фэн Юй потерял дар речи. Все мои основные игроки - американцы, и даже если Ван Чжичжи в команде, он лишь запасной игрок.
Это
 верно. Мужская сборная Китая по баскетболу сейчас проходит подготовку в
 США, и Фэн Юй договорился, чтобы они сыграли несколько товарищеских 
матчей с его командой.
Фэн Юй зашел на исторический форум, и там 
было полно всякой ерунды. Люди размещали выдуманные истории из истории и
 даже разместили историю Богини Милосердия! Вот это гений! Этот парень 
даже смог убедить других поверить в его выдуманную историю!
Далее Фэн Юй зашел в раздел "Финансы". Некоторые "эксперты" говорили о буме интернет-акций.
Они утверждали, что недавний обвал - это всего лишь техническая корректировка, и рынок скоро восстановится.
Эти
 люди либо идиоты, либо им заплатили за размещение таких комментариев. 
Все видят, что акции интернет-компаний рухнули. Хотя не все компании 
будут стерты с лица земли, акции интернет-компаний больше не пользуются 
популярностью".
Фэн Юй написал свое мнение в этой теме, 
посоветовав другим соблюдать меры предосторожности при покупке акций, но
 его не волнует, прислушается ли кто-нибудь к его совету.
Фэн Юй 
заходил на разные форумы, пока не зашел в раздел "Отношения". Он понял, 
что что-то не так. Почему в этом разделе так много тем и так много 
ответов? Неужели людям теперь нравится обсуждать свои проблемы в 
отношениях в Интернете? Онлайн-знакомства?! Эээ... это же форум...
Фэн Юй кликнул на одну из тем. Черт! Это те типы "любовных" историй!
Фэн Юй пролистал ответы в этой теме. "Спасибо, ОП! Спасибо за твой труд!"
Проклятье! Это должен быть форум об отношениях, но здесь полно эротических историй!
Кто, черт возьми, модератор этого форума?! Чем он занимался?! Знает ли Чжан Чаоян об этом, или он позволил этому случиться?!
Фэн Юй схватил свой телефон и позвонил Чжан Чаояну. "Здравствуйте, менеджер Чжан! Я Фэн Юй".
"Менеджер Фэн? Есть что-нибудь?"
"Менеджер Чжан, наши форумы собрали много просмотров. Поздравляю."
"Это заслуга всех в компании". скромно ответил Чжан Чаоян.
"Мне любопытно. Вы посещаете онлайн-форумы?"
"Да. Я буду заходить на финансовый форум каждый день". Чжан Чаоян ответил со смехом.
"Форумы
 позволяют пользователям просматривать мнения, но они не могут говорить 
все, что хотят. Все ли вы проверяете содержание сообщения перед его 
публикацией?".
Чжан Чаоян почувствовал, что в тоне Фэн Юя что-то 
не так. Он осторожно ответил. "Менеджер Фэн, есть ли какие-то проблемы с
 одним из сообщений на форуме?"
"Не только с одним. Это много! Почти весь форум имеет проблемы!
Разве у вас нет модераторов, которые следят за сообщениями?!"
"Да.
 У нас есть главный модератор и заместитель модератора для управления 
форумами. Вы должны знать, что там каждый день много сообщений, и это 
скучная работа. Они могли пропустить некоторые темы". Чжан Чаоян 
объяснил.
"Если это одно или два сообщения, вы можете сказать, что
 это человеческая ошибка, и я могу это понять. Зайдите сейчас на форум 
"Отношения". В восьми из десяти тем есть проблемы. Вы узнаете, в чем 
проблема, после того как посетите форум!"
Чжао Чаоян держал свой 
телефон в оцепенении после того, как Фэн Юй захлопнул трубку. Он сразу 
же вошел в систему и зашел на форум "Отношения". Он был ошеломлен.
Лицо
 Чжао Чаояна покраснело от гнева, и он схватил телефон на своем столе. 
"Немедленно вызовите ко мне в офис руководителя отдела технологий и 
управления контентом! Также вызовите ко мне в офис модераторов форума 
"Отношения" и попросите финансовый отдел подготовить им зарплату!"
Гуаньинь

    
  





  


  

    
      Вечером Фэн Юй увидел, что некоторые из форумов Sohu были временно 
отключены от сети для технического обслуживания. Другие форумы также 
были очищены.
Техническому отделу пришла в голову идея, как 
управлять своими форумами. Они могли бы привлечь Qiandu для разработки 
программы поиска по ключевым словам, выделяя модераторов, если появятся 
некоторые ключевые слова. Эти сообщения или темы будут модерироваться 
вручную.
Модератор будет отвечать за форум, находящийся под его 
опекой. Если на форуме возникают проблемы, модераторы этого форума будут
 наказаны. Конечно, вместе с наказаниями будут и поощрения. Если реклама
 на этом форуме превысила целевой показатель, модераторы получат бонусы.
На
 всех форумах будут размещены "липкие" сообщения, напоминающие 
пользователям о том, что в Китае запрещено размещать материалы 
откровенного содержания. Компания будет отслеживать IP-адреса и 
передавать их в полицию.
В 1994 году в Китае уже было создано 
управление интернет-полиции. С 1995 года в полиции каждого города 
появился офицер, отвечающий за преступления в Интернете. Но в то время 
не многие полицейские разбирались в ПК, и этот отдел был бессилен.
Но
 начиная с этого года, Фэн Юй знал, что Lenovo получила заказы на 
несколько больших серверов и высокопроизводительных ПК. Китайская 
полиция также наняла несколько специалистов по компьютерным технологиям в
 качестве офицеров. В основном это было связано с тем, что недавно 
появилась группа хакеров. Эти хакеры называли себя Red Hacker Alliance и
 специализировались на атаках на правительственные сайты других стран 
ради развлечения.
Некоторые из этих хакеров присоединились к 
интернет-полиции. Они использовали средства китайского правительства для
 организации кибербезопасности для правительства. В конце концов, 
китайское правительство тоже боится хакеров.
Альянс красных хакеров даже открыто набирал своих членов в Интернете.
Если
 Лю Чуаньчжи не рассказал Фэн Юю о хакерах, то Фэн Юй и не знал о них. 
Эти так называемые "хакеры" могут быть опытными, но они не могут 
проникнуть через защиту высокопроизводительного оборудования 
кибербезопасности.
Это как в онлайн-играх.
Ваш уровень 
может быть высоким, но ваш враг одет в очень хорошее снаряжение. Как бы 
вы ни били врага, вы не сможете нанести ему урон. Как вы собираетесь 
победить?
После всего этого Sohu даже получил благодарственный сертификат от китайского правительства.
После
 того как Чжан Чаоян реализовал все эти меры, Фэн Юй остался доволен. 
Его называют Чжан Чаоян. "Эх, ты знаешь об Альянсе красных хакеров?"
Чжан
 Чаоян был удивлен вопросом Фэн Юя. "Менеджер Фэн, почему вы спрашиваете
 меня об этом? Я не являюсь членом этого альянса. Более того, этот 
альянс специализируется на использовании лазеек в интернете для атак. 
Это не то, в чем я хорош".
"Я говорю не о вас. Если наш сайт подвергнется атаке, вы все сможете с этим справиться?"
"Это
 будет зависеть от того, сколько хакеров нас атакует. Если это только 
один или два хакера, то нашего оборудования достаточно, чтобы справиться
 с этим. Но если хакеров будет семь-восемь, наши сайты, возможно, 
придется закрыть на некоторое время". ответил Чжан Чаоян.
Эти 
красные хакеры настолько сильны, что должны работать на меня. Они - 
лучшие люди, чтобы отвечать за нашу интернет-безопасность".
В казино многие менеджеры - бывшие эксперты по азартным играм или мошенники. Они - лучшие люди, чтобы ловить шулеров".
"Вы
 уверены, что не знаете никого из них? Менеджер Чжан, не надо мне 
говорить, и я не скажу другим. Я надеюсь нанять их, чтобы они отвечали 
за нашу онлайн-безопасность".
"Зачем хакерам атаковать наши сайты?
 Хакеры не нападают на сайты случайно и взламывают другие сайты только 
по какой-то причине. В противном случае их легко арестуют".
"Кто 
знает, что произойдет в будущем? Что если хакеры разработают вирус, 
который выйдет из-под контроля?" Фэн Юй вдруг вспомнил о вирусе "Серый 
голубь". Это один из десяти лучших вирусов в течение трех лет подряд.
После этого некоторые люди превратили вирус в троян и создали множество различных вариаций.
Чжан Чаоян ответил. Возможно, Цю Боцзюнь или Лэй Дацзюнь знают этих хакеров".
Вы можете попробовать спросить у них".
"Вы хотите сказать, что они пытались завербовать хакеров?"
"Я только предполагаю, и я ничего об этом не знаю". ответил Чжан Чаоян.
"Хорошо.
 Я спрошу их позже. О, мне нужно кое-что обсудить с вами. Я думаю, что 
Sohu, Sina, NetEase, Qiandu, Tencent и т.д. могут сотрудничать, чтобы 
продвигать продукты друг друга и делиться своими технологиями. Это будет
 хорошо для всех сторон".
"Мы сотрудничаем во многих областях. 
Наша поисковая система использует Qiandu, и мы также рекламируем QQ от 
Tencent, "Легенду мира" от NetEase и микроблоги Sina. Разве это не 
считается сотрудничеством?" с любопытством спросил Чжан Чаоян.
"Это
 сотрудничество только на поверхности. Я вчера зарегистрировал аккаунт 
на нашем форуме, и мне нужно только предоставить номер счета, пароль и 
ник".
"Верно. Никто не любит использовать свои настоящие данные в сети, и предпочитают использовать всякие интересные ники".
"А если они забудут свой пароль?"
"Они могут зарегистрировать новый аккаунт или воспользоваться опцией восстановления пароля".
А? Опция восстановления пароля? Фэн Юй не заметил об этом вчера.
"Тогда
 вы должны сделать ее обязательной для пользователей. Не нужно задавать 
сложные вопросы, иначе пользователь может забыть их через несколько 
дней. Можно использовать и другие варианты для восстановления пароля 
пользователя. Например, номер мобильного телефона. Вы можете 
сотрудничать с телекоммуникационной компанией, чтобы отправлять 
пользователям проверочный код. Другой вариант - использовать электронную
 почту. Вы можете сотрудничать с NetEase и попросить их отправить 
пользователям письмо с проверочным кодом. Пользователь может 
использовать проверочный код для смены пароля. И, наконец, вы просите у 
пользователей их QQ, чтобы отправить им проверочные коды".
"Не 
думайте, что вы понесете убытки, занимаясь этим. Вы можете попросить 
комиссию у телекоммуникационной компании. Их затраты на это невелики, а 
мы будем увеличивать их прибыль. Что касается электронной почты и QQ, вы
 также можете взимать с них плату за рекламу".
Чжан Чаоян был впечатлен.
"Менеджер Фенг, вы такой умный. Таким образом, прибыль Sohu значительно увеличится!".
Примечания переводчика:
Grey
 Pigeon - это вирус, который хакеры подбрасывают на различные веб-сайты.
 Посетители этих сайтов будут заражены трояном, который похитит их 
идентификаторы пользователей и пароли.
Альянс красных хакеров

    
  





  


  

    
      Фэн Юй покачал головой. Неужели Чжан Чаоян думает, что Sohu будет единственной стороной, которая выиграет от этого сотрудничества?
"Менеджер Чжан, вы все также должны работать с Sina, чтобы предоставлять ссылки друг на друга. Вы все также публикуете новости, но Sina лучше, чем вы все, справляется с подготовкой новостей".
Чжан Чаоян вынужден был признать, что Sina работает лучше, чем Sohu, когда дело доходит до онлайн-новостей. Sina все еще владеет зарубежной компанией. Если Sohu сможет приобрести эту зарубежную компанию, наши новости будут самыми быстрыми!
"Сина" может делиться с вами своими новостями, но вы все должны платить им за статьи. Я знаю, что вы все и NetEase также публикуете онлайн-новости, верно?"
"Err.... Мне нужно это обдумать".
Если мы будем использовать новостные статьи другой компании, это будет означать, что Sohu не так хороша, как Sina.
"Все зависит от вас. Sina будет создавать филиалы в каждой провинции. Она наймет группу онлайн-репортеров для сбора новостей по всему Китаю. Пользователям будут показываться лучшие местные новости с их IP-адресов. В будущем новостные статьи будут сужены до отдельных городов, и Sina станет ведущим китайским новостным интернет-СМИ!".
Фэн Юй обсуждал это с Ван Чжиси. Sina сосредоточится на новостях в Интернете. Таким образом, их просмотры увеличатся, и они смогут брать больше денег за рекламу.
Sina также может работать с местными СМИ для обмена новостными статьями и занять первое место среди китайских новостных онлайн-СМИ. В конце концов, в настоящее время они являются ведущим новостным интернет-СМИ в Китае.
После этого они могут сосредоточиться на развитии Weibo, и они уже пригласили несколько знаменитостей и звезд на эту платформу. Среди знаменитостей также есть спортсмены и женщины, предприниматели и т.д.
С самого начала работы Weibo взимает плату с пользователей за использование их настоящих имен и фотографий. Это делается для того, чтобы предотвратить самозванство. С этой целью Sina также сотрудничает с общественной безопасностью, чтобы за определенную плату проверять личность пользователей.
Weibo не будет взимать плату со своих пользователей за базовые функции, но дополнительные функции доступны только для VIP-пользователей.
С тех пор, как знаменитости завели свой Weibo, многие люди также зарегистрировали аккаунты Weibo, чтобы следить за своими любимыми знаменитостями. Те знаменитости, которые были наняты Sina, должны публиковать обновления, по крайней мере, один раз в день.
Фэн Юй также зарегистрировал свой собственный аккаунт в Weibo под своим настоящим именем. Но в качестве портрета Фэн Юй использовал изображение дракона. Это символизирует, что он потомок китайцев.
Фэн Юй хотел использовать логотип Wind and Rain в качестве картинки, но передумал.
С тех пор как Фэн Юй завел свой аккаунт в Weibo, остальные высшие руководители Wind and Rain Holdings, Tai Hua Holdings, также зарегистрировали аккаунты, чтобы следить за Фэн Юем.
Это означает, что они будут получать уведомления об обновлениях Фэн Юя, как только он что-то опубликует. Но на данный момент черного списка не существует, и это очень расстраивает Фэн Юя. За ним следит слишком много людей, и почти все в его компаниях следят за ним. Фэн Юй надеется, что он сможет запретить определенным людям следить за ним.
Поэтому Фэн Юй сказал Ван Чжиси, чтобы тот улучшил функции его Weibo. Он может привлечь Цяньду, чтобы тот добавил функции фильтрации на Weibo и ограничил круг людей, которые следуют за Фэн Юем. Фэн Юй не хочет, чтобы кто-то следовал за ним, поэтому функция черного списка просто необходима.
Кроме того, пользователям Weibo не нужно публиковать длинные сообщения на Weibo. Пользователи должны иметь возможность разместить даже одно слово.
Я сказал вам, что приглашать знаменитостей на Weibo нужно не для того, чтобы они привлекали поклонников. Вы также можете разместить рекламу на странице знаменитостей в Weibo и разделить с ними плату за рекламу.
Кроме того, разве вы не заметили, что Wind and Rain Electronics, Wind and Rain Home Appliances и т.д. зарегистрировали свои аккаунты в Weibo? Я уже говорил вам, что компании могут использовать Weibo для рекламы и связей с общественностью. Это можно рассматривать как еще один веб-сайт для компаний.
Вы заходили на мой аккаунт в Weibo?
Этот аккаунт считается аккаунтом Weibo высшего руководства компании и хорошо подходит для личного брендинга и продвижения своей компании. Одновременно руководитель может использовать свое влияние, чтобы побудить своих подписчиков совершать благотворительные акции.
Но все эти аккаунты руководителей, компаний или брендов должны быть зарегистрированы на их настоящие имена, и пользователи должны платить за это. Особенно это касается аккаунтов компаний. Компании будут использовать эту платформу для рекламы своей продукции, и мы должны взимать с них плату. Без нас эта платформа не будет существовать, а мы потратили столько денег, чтобы создать эту платформу".
Ван Чжиси был ошеломлен тем, что сказал менеджер Фэн. Как менеджер Фэн придумал столько способов заработать деньги? Что делают эти люди в компании?! Почему они не придумали эти идеи?! Неудивительно, что менеджер Фэн может стать главным миллиардером Азии!
Фэн Юй сказал Ван Чжиси сотрудничать с другими компаниями. Поскольку Фэн Юй помог Sina придумать, как заработать деньги, сотрудничество с другими компаниями будет выгодно всем. Почему Ван Чжиси должен отказаться от сотрудничества? В конце концов, Sina тоже хочет продвигать свои блоги.
Чжан Чаоян нехотя согласился, узнав, что Ван Чжиси согласился. "Хорошо. Я буду участвовать в этом сотрудничестве".
"Хорошо. Блоггеры Sina помогут вам всем продвигать ваши продукты, а вы должны будете платить им вознаграждение. Если Sina, Sohu, NetEase, Tencent, Qiandu будут работать вместе, вы все станете очень могущественными, и вам всем стоит выйти за пределы Китая!".
"За пределами Китая?! Что вы имеете в виду?"
"Я знаю, что все вы хотите стать самым большим китайским сайтом. Но вы все думаете только о том, как стать самым большим в Китае. Не думали ли вы когда-нибудь выйти за пределы Китая?" спросил Фэн Юй.
"Вы имеете в виду Sina, приобретение зарубежного сайта?"
"Вы можете сделать это, или открыть зарубежный филиал. Подумайте вот о чем. Зарубежный сайт Sina сейчас предоставляет новости Китая. Почему вы все не можете также расширить свои сайты за границей?
Хотя прибыль от форумов меньше, вы все начали платить за скачивание многих фильмов и сериалов? Многие из этих фильмов и сериалов зарубежные, верно? Вы никогда не думали, что иностранцам могут нравиться китайские фильмы и драмы?"
"Эээ... может возникнуть языковой барьер. Это может сработать?"
"Как вы узнаете, если не попробуете? Но позвольте мне напомнить вам. Вы должны следить за этим видео на Sohu и убедиться, что там не загружены нелегальные видео. Если сайт будет приказано закрыть, не вините меня в том, что я заставлю вас заплатить за последствия!"
Проклятье! Sohu не должен стать еще одним сайтом для взрослых! У Фэн Юя все еще есть важные планы для Sohu на будущее!
Примечания переводчика:
Sina Weibo

    
  





  


  

    
      Фэн Юй еще некоторое время продолжал беседовать с Чжан Чаояном. Чжан 
Чаоян сказал ему, что через три дня в Пекине состоится первый в Китае 
интернет-саммит.
А?! Это то самое мероприятие, на котором в 
прошлой жизни Фэн Юя присутствовали Сяо Ма, Ли Яньхун, Дин Лэй, Цю 
Боцзюнь, Лэй Дацзюнь и т.д.?
"Кто организатор?"
"Министерство
 промышленности и информационных технологий. Они разослали приглашения 
таким компаниям, как мы, и мы должны принять участие. Вам нужен 
пригласительный билет для участия?"
Лицо Фэн Юя изменилось. Черт! 
Всех этих миноритарных акционеров пригласили, а меня не пригласили? Я 
главный акционер этих компаний! Неужели организаторы ослепли?!
Фэн
 Юй постоянно находится за границей. Его единственная должность в Китае -
 председатель Tai Hua Holdings. Tai Hua Holdings не считается 
интернет-компанией.
Многие интернет-компании были приглашены, а некоторые провинции также прислали своих руководителей.
"Мне это не интересно!" упрямо ответил Фэн Юй.
Фэн Юй очень хочет принять участие в конференции, так как он хочет посмотреть, не пропустил ли он какую-нибудь компанию.
Предположим,
 что Фэн Юю удастся инвестировать в некоторые компании, которые в 
будущем станут успешными. В этом случае он сможет стать лидером 
китайского и мирового интернета!
В будущем интернет войдет в жизнь
 каждого человека, и Фэн Юй знал это лучше, чем кто-либо другой. Все, 
кто живет в городах, не могут жить без интернета. Интернет-телевидение, 
мобильные телефоны, покупки, бронирование, такси, регистрация, 
назначение встреч и т.д. - все это переходит в Интернет.
Фэн Юй хочет получить большую часть этого большого пирога.
Все остальные могут получить только остатки Фэн Юя!
Чжан Чаоян был удивлен, увидев, как Фэн Юй сердито уходит. Они болтали, и Фэн Юй внезапно разозлился.
Менеджер Фэн не получил приглашение?
Sohu
 может послать пять человек на это мероприятие, а их финансовый директор
 и технический директор должны присутствовать на этом мероприятии.
Но Чжан Чаоян не сказал Фэн Юю, что он может зарезервировать для него место. Другие компании также могут сделать то же самое.
Фэн Юй вернулся домой и стал ждать, когда ему позвонят из одной из его компаний и сообщат, что его приглашение находится у них.
Но Фэн Юй ждал до следующего дня, и никто не позвонил, чтобы сообщить ему об этом.
Проклятье! Может, я и не занимаю никакого положения в компаниях, но разве вы все не должны проявлять ко мне уважение?!
Фэн Юй позвонил Фань Тяньмину. Он был главным Фань, но теперь его повысили до заместителя директора.
"Директор Фань, я Фэн Юй. Вы заняты?" со смехом спросил Фэн Юй.
"Менеджер
 Фэн?! Вы давно мне не звонили. Ваши мобильные телефоны Wind and Rain и 
мобильные телефоны Aiwa продаются очень хорошо".
Фань Тяньмин в 
душе ворчал. Фэн Юй остановил производство пейджеров более чем на год, 
из-за чего его отдел потерял часть прибыли. Но его почтовые отделения 
по-прежнему зарабатывают на мобильных телефонах.
Но доходы 
почтовых отделений стали намного ниже, чем раньше. Повсюду появилось 
множество магазинов мобильных телефонов, а в супермаркете Tai Hua есть 
специализированные прилавки для мобильных телефонов Wind and Rain, Aiwa.
Фэн Юй хочет открыть эксклюзивный розничный магазин для своих телефонов, но у него нет достаточного количества моделей.
"Хахаха... Это все благодаря вашей помощи. Ваши почтовые отделения также получают большие комиссионные от Philips и от нас".
Фэн
 Юй представил Philips почтовому отделению, чтобы продавать там свою 
продукцию. Philips должна была отдавать почтовому отделению часть своей 
прибыли.
Чем больше телефонов продаст почтовое отделение, тем 
больше денег они получат, что подавит другие марки мобильных телефонов, 
такие как Nokia и Motorola. Телефоны Nokia и Motorola продаются не так 
хорошо, как телефоны Aiwa и Wind and Rain. У Ericsson, Sony и других 
брендов дела обстоят гораздо хуже.
Эта стратегия, используемая Фенг Ю, является еще одной формой местного протекционизма.
В
 любом случае, мобильные телефоны Philips не являются их основным 
продуктом. Их самый продаваемый продукт - бритвы, и почтовое отделение 
начало продавать бритвы именно благодаря им. Фэн Юй не ожидал, что 
почтовое отделение так поступит.
Более того, директор Фань получил повышение благодаря помощи Фэн Юя.
Если бы мастер Лу заставил кого-то другого помочь Фэн Юю, директор Фань никогда бы не получил повышения.
"Мы помогаем друг другу... Менеджер Фэн, вы собираетесь рекомендовать мне новые продукты?" Фань Тяньмин рассмеялся.
"Нет... Я звоню, чтобы попросить вас об услуге".
"Менеджер Фэн, ваша проблема - это моя проблема. Я сделаю все возможное, чтобы помочь и не разочарую вас!"
Фань
 Тяньмин видел, как Фэн Юй обедал с секретаршей Железного Кулака Чжу. 
Для Фэн Юя было честью обратиться к нему за помощью. Если он откажет Фэн
 Юю, Фэн Юй сможет легко найти кого-то другого.
Кроме того, Фэн Юй
 обратился к Фан Тяньмину, а значит, эта услуга находится в компетенции 
Фан Тяньмина. Фэн Юй несколько раз обращался к Фан Тяньмину за помощью, 
начиная с получения разрешения на веб-доступ. Все эти задачи не являются
 сложными и соответствуют политике правительства.
Хотя Фэн Юй знает, что Фан Тяньмин говорит об этом вскользь, ему все равно приятно слышать.
"Это не такая уж большая проблема. Я слышал, что скоро состоится Китайский интернет-саммит".
"Да. Я тот, кто его организовал. Телекоммуникации находятся под моей юрисдикцией".
Фэн Юй был вне себя от радости, ведь он нашел нужного человека.
"Директор Фань, какие компании приглашены?" Вы разослали приглашения стольким компаниям, но не пригласили меня.
"Довольно
 много компаний. Почти каждая провинция пришлет своего представителя на 
это мероприятие, также приглашены некоторые крупные интернет-компании. 
Мы также пригласили несколько небольших компаний, которые могут принять 
участие в мероприятии. Но только представителям крупных компаний 
разрешено выступать на этом мероприятии. Один день будет зарезервирован 
для свободной дискуссии. Это мероприятие призвано повысить уровень 
развития интернета, чтобы догнать Южную Корею и США".
Фэн Юй 
потерял дар речи. Догнать Южную Корею? В прошлой жизни Фэн Юй считал, 
что Южная Корея имеет лучшую интернет-инфраструктуру в мире. Их скорость
 и покрытие интернета - лучшие в мире.
Это также связано с тем, что Южная Корея маленькая, и ее правительство относилось к интернету как к одной из основных отраслей.
"Ха... Я желаю вам успеха. О, не могли бы вы дать несколько пригласительных билетов на это мероприятие?"
Фан
 Тяньмин рассмеялся. "Я думал, что вы столкнулись с серьезными 
проблемами. Сколько пригласительных билетов вам нужно? Достаточно ли 
десяти? Это все красные пригласительные, и каждый из них может впустить 
пять человек. Если этого будет недостаточно, я приглашу ваших людей, 
когда вы дойдете до входа. Если вы будете присутствовать на этом 
мероприятии, то это событие, несомненно, будет успешным!"
"Директор
 Фань, двух пригласительных билетов достаточно. Пожалуйста, не говорите 
больше никому, так как я иду туда только посмотреть. Как насчет того, 
чтобы угостить вас ужином сегодня вечером? Недалеко от вашего рабочего 
места есть ресторан "Куаньчжуд". Приводите с собой семью, так как это 
считается частной встречей". Черт! Ты хочешь использовать мое имя для 
рекламы этого мероприятия?! Вы заплатили мне за рекламу этого 
мероприятия?! Вы вообще можете позволить себе нанять меня?
"Хахаха... Я зайду после работы".
Министерство промышленности и информационных технологий

    
  





  


  

    
      Саммит начался, и Фэн Юй вошел в зал вместе с Сунь Лицзе. Фэн Юй и Сунь Лицзе были одеты, они сели на свободные места в углу.
Посередине был коридор, и более 100 репортеров и фотографов сидели на рядах рядом с коридором.
Хммм...
 Это большой зал здания Ветра и Дождя. Фэн Юй распорядился построить 
большой зал в своем здании. Этот зал - главное место для проведения 
отраслевых саммитов, диалогов и т.д.
Фэн Юй построил этот зал для 
собственного пользования, но теперь он все еще может зарабатывать 
деньги. В то же время он был расстроен. Если он знает, что мероприятие 
проводится в здании "Ветер и дождь", ему не нужны пригласительные 
билеты. Он может просто попросить менеджера или охранников впустить его.
Фэн Юй огляделся и увидел несколько знакомых лиц. Но большинство людей были незнакомы.
Где
 же Ма Юнь? Судя по воспоминаниям Фэн Юя из его прошлой жизни, Ма Юнь 
должен был начать свой бизнес. Неужели Softbank уже инвестировал в 
компанию Ма Юня?! Этого не должно быть. Компания Tai Hua Consultancy 
рекламировалась по всему Китаю и является первым выбором для компаний, 
которым требуется финансирование.
Должен ли я пойти и обратиться к
 Ма Юню? Возможно, я заработаю меньше денег, но это лучше, чем позволить
 Softbank получить прибыль.
И еще, где потрясающие люди из интернет-индустрии? Почему их нет рядом? Может быть, они до сих пор не создали свои компании?
Фань
 Тяньмин поднялся на сцену и слегка постучал по микрофону. "Лидеры и 
гости... от имени Министерства промышленности и информационных 
технологий я приветствую всех вас на первом в Китае интернет-саммите!"
Толпа захлопала.
После
 этого Фан Тяньмин произнес длинную речь, пока Фэн Юй чуть не заснул. 
Это были те скучные речи государственных лидеров, восхваляющих 
правительство и т.д.
Наконец речь закончилась.
Эх, почему старик Лю поднимается на сцену?
Лю Чуаньчжи был первым представителем, выступившим на сцене.
Ни одна другая компания в Китае не может оспорить статус Lenovo Group.
"Лидеры,
 гости и друзья из СМИ..... Для меня большая честь быть приглашенным 
выступить с речью на этом саммите... три года назад. Наш интернет 
считается узкополосным для других стран. Узкополосный - это 
противоположность широкополосному, о котором мы говорим сейчас. Это 
означает, что наша скорость интернета значительно отстает от других 
развитых стран. Их скорость интернета превышает 256 КБ/сек, а наша может
 достигать только 64 КБ/сек. Это как если бы другие ездили на 
мотоциклах, а мы - на велосипедах. Вот в чем разница".
"Сейчас мы 
начинаем ездить на мотоциклах, но другие страны уже начали ездить на 
автомобилях. Хотя разрыв все еще велик, мы можем наверстать упущенное". 
Широкополосный интернет - это революция интернета!".
"Сейчас 
интернет-рынок очень популярен и является трендом. Многие компании 
добавили слово "интернет" в название своих компаний, чтобы следовать 
этой тенденции и затем получить венчурные капиталисты инвестировать в 
них. После того как эти компании получили листинг, цены на их акции 
взлетели как сумасшедшие. Добавление слова "интернет" к названию 
компании делает их интернет-компаниями? А если убрать слово "интернет" 
из названия компании, то она перестанет быть интернет-компанией? Lenovo 
Group не имеет слова "интернет" в своем названии. Но разве мы не связаны
 с интернетом?".
Лю Чуаньчжи продолжал свою речь и сбился с пути.
Старина
 Лю нападает на формирующийся в Китае интернет-пузырь. Он действительно 
смел говорить все это. Фань Тяньмин и другие руководители правительства 
должны быть недовольны.
Но для высшего руководства Лю Чуаньчжи - 
важная фигура для Китая. Именно он донес до остального мира информацию о
 китайских персональных компьютерах.
Некоторые из присутствующих 
начинают обсуждать между собой. Эти люди должны быть теми, чьи компании 
не имеют никакого отношения к интернет-индустрии. Возможно, они создали 
сайт компании и выдают себя за интернет-компанию.
О... Ван Чжиси также поднимается на сцену, чтобы выступить с речью.
Он рассказал о развитии Sina в сфере новостных онлайн-СМИ. Никакие 
другие компании не могут конкурировать с Sina из-за ее уникального 
новостного канала.
Динг Лэй также поднялся на сцену, чтобы 
поговорить об электронной почте и онлайн-играх. Существует множество 
онлайн-игр, но ни одна из них не может конкурировать с "Легендой мира". 
Количество зарегистрированных игроков в этих играх меньше, чем 
количество онлайн-игроков в "Легенде мира".
Чжан Чаоян говорит о перспективах онлайн-форумов и будущем интернет-видео.
Никто
 из аудитории не считает, что онлайновые телеканалы могут быть 
успешными. Смотреть видео через интернет? Чушь! Оно будет слишком 
лагированным, чтобы смотреть что-либо. Это возможно, если скачать фильм,
 но покупать DVD с фильмом удобнее.
Чжан Чаоян спускается со 
сцены, выглядя ужасно. Почему вы все думаете, что смотреть видео онлайн 
невозможно? Такие сайты есть за границей, например, в Южной Корее. Если 
они могут это делать, то и мы сможем!
Кто сказал, что наша 
интернет-инфраструктура не может догнать Южную Корею? Даже если мы не 
сможем догнать их за один год, мы догоним их за три-пять лет!
Но Чжан Чаоян не сдается. Менеджер Фэн пообещал ему, что он вложит некоторую сумму денег в создание нового отдела.
Даже менеджер Фэн считает, что это удастся. Я с нетерпением жду выражения лиц всех присутствующих, когда мы добьемся успеха!
Представители
 поднимались на сцену, чтобы выступить с речью, и Фэн Юй внимательно 
смотрел на каждого из них. Но он понял, что не знает ни одного из них. 
Черт! В его прошлой жизни было так много успешных 
интернет-предпринимателей. Куда они делись?!
Хорошо. Фэн Юй только
 замечал фотографии успешных интернет-предпринимателей в газетах и не 
запоминал их внешность. В конце концов, не все начальники имеют такую 
уникальную внешность, как Ма Юнь.
Кроме того, многие 
интернет-предприниматели похожи на Фэн Юя. Они не любят, когда о них 
пишут в новостях, и не любят, когда их беспокоят.
Поэтому в Интернете и газетах очень мало их фотографий. Фэн Юй помнит только их имена и компании.
Фэн
 Юю стало скучно. Он пришел сюда, чтобы найти этих удивительных 
интернет-предпринимателей, но в итоге оказался слушателем разговоров. 
Даже эти правительственные лидеры выступают на сцене. О какой ерунде они
 говорят? О какой заботе, поддержке и т.д.? Разве Фань Тяньмин не 
говорил все это раньше?
Разве вы не знаете, что все вы говорите одно и то же в разной последовательности?

    
  





  


  

    
      Чжоу Кэсинь с тревогой выбежала на улицу. Она увидела одного из тех, 
кого главный редактор попросил взять у нее интервью. Но она была 
маленького роста и не смогла протиснуться сквозь толпу.
К тому времени, когда Чжоу Кэсинь выбежала из большого зала, этого человека уже не было видно.
"Здравствуйте, вы не знаете, где обедают участники этого интернет-саммита?" спросил Чжоу Кэсинь у персонала.
"Они будут обедать в столовой на восьмом этаже. Отсюда по лестнице будет быстрее".
Чжоу
 Кэсинь не стал дожидаться окончания разговора и побежал к лестнице. 
Хотя в здании есть восемь лифтов, людей было слишком много.
Поднявшись на пять ступенек, Чжоу Кэсинь успокоила дыхание и вошла в столовую.
"Здравствуйте, могу я увидеть ваш пригласительный билет?"
Чжоу
 Кэсинь была ошеломлена. У нее нет никакого пригласительного билета, так
 как пригласительный билет находится у ее главного редактора. Но в 
данный момент, как она может связаться со своим главным редактором? У 
нее нет мобильного телефона.
"Я репортер этого интернет-саммита. 
Посмотрите на мой бейдж. Я иду внутрь, чтобы найти кое-кого, и выйду 
через минуту". Чжоу Кэсинь показывает на свой значок репортера на груди.
"Извините.
 Столовая для репортеров находится на седьмом этаже. Мы должны следить 
за тем, чтобы руководители не мешали во время еды. Если вы хотите взять 
интервью у кого-то из них, пожалуйста, подождите, пока они закончат 
трапезу".
Когда лидеры закончат трапезу, все репортеры основных 
СМИ будут брать у них интервью. У Чжоу Кэсиня не будет возможности взять
 интервью. В настоящее время основными СМИ являются телеканалы и газеты,
 а Чжоу Кэсинь работает в новом журнале. Более того, она всего лишь 
стажер и никто.
Чжоу Кэсинь подумала, что интервью на этом 
мероприятии будет хорошим развлечением во время отпуска. Но она не 
ожидала, что это задание окажется настолько сложным.
Чжоу Кэсинь простояла все утро и даже не смогла сделать глоток воды.
Теперь ее даже останавливали на входе, когда она хотела пройти собеседование.
Фэн Юй вышел из лифта и направился к столовой, когда увидел знакомую фигуру. Похоже, она спорила с персоналом у входа.
Почему она здесь? Она здесь в качестве репортера? Что делает Ху Ран? Почему он не сообщил мне о таком важном деле?
Фэн
 Юй потянул Сунь Лицзе за руку. "Старина Сун, пойди и спроси у той 
женщины-репортера, у кого она хочет взять интервью, и помоги ей. После 
этого приходи ко мне в офис. Там мы пообедаем".
Сунь Лицзе был озадачен. Разве управляющий Фэн не сказал, что хочет осмотреться в столовой? Почему он вдруг передумал?
Сунь
 Лицзе посмотрел на женщину-репортера. Менеджер Фэн знает ее? Но если 
менеджер Фэн знает ее, то он должен подойти к ней, чтобы поговорить. 
Более того, если эта журналистка знает менеджера Фэна, нужно ли ей 
вообще спорить с персоналом? Это здание Ветра и Дождя. Подруга 
управляющего Фэна может идти куда хочет!
Но Сунь Лицзе умен. Он не
 стал ничего спрашивать и согласился. После того как Фэн Юй вошел в 
лифт, он подошел к той женщине-репортеру.
"Здравствуйте, есть какие-нибудь проблемы?"
"Добрый
 день, менеджер Сунь. Я Чжоу Кэсинь. Я репортер из ." Чжоу Кэсинь 
услышал, как сотрудники поприветствовали Сунь Лицзе как менеджера Сунь.
Сунь
 Лицзе был еще больше озадачен. это журнальное агентство, в которое 
инвестировал Фэн Юй. Они являются нашей собственной медиа-компанией, а 
этот репортер не знает об этом?
Сунь Лицзе посмотрела на бейдж Чжоу Кэсинь. О... Она стажер, должна быть новичком в компании и не знать ее историю.
Сунь
 Лицзе вспомнила наставления Фэн Юя и улыбнулась. "Репортер Чжоу, у кого
 вы хотите взять интервью? Я знаю некоторых людей внутри компании. 
Пойдите сначала пообедайте, а я распоряжусь, чтобы вы взяли интервью у 
нужных вам людей".
Чжоу Кэсинь обрадовался. "Правда? Спасибо, менеджер Сунь... Спасибо..."
"Hahaha.... Не нужно меня благодарить. Скажи мне, у кого ты хочешь взять интервью?" подумал про себя Сунь Лицзе.
Если бы менеджер Фэн не попросил меня сделать это, я бы никогда этого 
не сделал. Если моя жена узнает, что я помогаю красивой молодой девушке,
 у меня будут проблемы!
Чжоу Кэсинь достал блокнот и зачитал 
имена. "Я бы хотел взять интервью у Лю Чуаньчжи, Дин Лэя, Чжан Чаояна, 
Ван Чжиси, Цю Боцзюня...".
Глаза Сунь Лицзе чуть не выскочили, и 
он быстро перебил Чжоу Кэсиня. "Репортер Чжоу, вы уверены, что хотите 
взять интервью у стольких людей?"
Вы назвали более десятка имен. Сможешь ли ты закончить интервью с ними сегодня один?
Хоть я и помогаю тебе. Но нельзя быть таким жадным!
Чжоу
 Кэсинь смущенно улыбнулся. "Менеджер Сунь, я имел в виду, что хочу 
взять интервью у любого из них. Все они - элита китайской 
интернет-индустрии. Наш журнал собирается в следующем номере написать об
 ИТ-элите нашей страны".
Сунь Лицзе нахмурился. IT включает в себя
 аппаратное обеспечение, программное обеспечение и передачу данных, и 
люди, у которых Чжоу Кэсинь хочет взять интервью, являются элитой в этой
 области.
"У тебя есть кто-то, у кого ты действительно хочешь 
взять интервью?" У Сунь Лицзе болит голова. Он не может помочь Чжоу 
Кэсинь найти всех желающих и попросить их встать в очередь на 
собеседование. Возможно, только менеджер Фэн может это сделать.
Чжоу
 Кэсинь нахмурилась. Все названные ею имена важны, а она не знает, у 
кого брать интервью. Возможно, ее редактор уже брала интервью у кого-то 
из них. Если она возьмет интервью у того же человека, что и ее редактор,
 она упустит эту возможность.
Сотрудница рядом с ними закатила 
глаза. О чем думает этот репортер? Менеджер Сунь предложил вам помощь, а
 вы не можете определиться? Все упомянутые вами имена - большие боссы в 
этой индустрии. Любой из них считается элитой.
"Могу ли я взять 
интервью у господина Дин Лэя?" Чжоу Кэсинь вдруг захотел взять интервью у
 Дин Лэя. Возможно, это потому, что Дин Лэй руководит онлайн-игрой 
"Легенда мира", и эта игра оставила у нее много хороших воспоминаний.
Из-за работы Чжоу Кэсинь и желания избежать Фэн Юя, она не выходила в сеть довольно долго.
Ей интересно, играет ли "второй по красоте человек на земле" в эту игру?
Сунь
 Лицзе кивнул. "Конечно. Я дружу с менеджером Дин. Вот моя визитка. 
Позвоните мне через час, и я сообщу вам, где можно взять у него 
интервью".
Сунь Лицзе отдала Чжоу Кэсинь свою визитку и 
почувствовала облегчение. Эта девушка наконец-то решилась... Задачи 
менеджера Фэна не из легких.
Чжоу Кэсинь благодарно поклонилась и 
ушла. Сунь Лицзе покачал головой и пошел к лифту. Сотрудники с завистью 
смотрели на Чжоу Кэсинь, думая про себя, что этой женщине-репортеру 
очень повезло, что менеджер Сунь помог ей.
Фэн Юй стоял в своем кабинете и смотрел в окно. Когда он услышал, что Сунь Лицзе стучит в дверь, он быстро попросил его войти.
"Менеджер
 Фэн, я дал репортеру Чжоу свою визитку и помог ей договориться об 
интервью с Дин Лэй через час. Я позвонил Дин Лэю, и он согласился".
Фэн Юй кивнул. "Старый Сунь, спасибо. Давай поедим".
Чувствуя, что Фэн Юй не хочет объясняться, Сунь Лицзе замолчала и ни о чем не спрашивала.

    
  





  


  

    
      Через полчаса Дин Лэй закончил обедать. Он собирался поболтать с 
друзьями, когда ему позвонил Фэн Юй. Фэн Юй хочет встретиться с ним в 
своем офисе.
"Что случилось? Менеджер Фэн, почему вы так срочно 
меня ищете?" Дин Лэй отличается от других. Он является основным 
акционером NetEase с 51% голосующих акций и ведет себя довольно 
непринужденно в присутствии Фэн Юя.
"Менеджер Динг, присаживайтесь. Старый Сунь уже звонил вам ранее, верно?" Фэн Юй налил чашку чая для Дин Лэй.
"Да.
 Он сказал мне, что один из его родственников - репортер и хочет взять у
 меня интервью. Я согласился на интервью". Дин Лэй стало любопытно. Это 
ненормально, что Фэн Юй наливает ему чашку чая.
Хотя Фэн Юй 
относился к Дин Лэю с уважением, Фэн Юй позволял ему самому наливать чай
 во время всех их прошлых встреч. Что же случилось сегодня?
"Это 
то, что я попросил сказать Старого Суна. Она не родственница Старого 
Суна, а просто репортер журнала. Журнал называется . Ты понимаешь, о чем
 я?" Фэн Юй намекнул.
"Это ваш журнал? Журнал, который вы создали,
 чтобы составить рейтинг наших миллиардеров в Китае?! Достаточно просто 
попросить репортера связаться со мной напрямую. Зачем все так 
усложнять?" ответил Дин Лэй.
"Хахаха... Я только что говорил об 
этом Старому Суну, и, кажется, он меня неправильно понял. О, как там 
сейчас Легенда о Мире?" Фэн Юй сменил тему.
"Зарегистрированных 
игроков уже более десяти миллионов, но в последнее время количество 
онлайн-игроков снизилось. Я думаю, что многие из этих низкоуровневых 
аккаунтов зарегистрированы, чтобы сохранить предметы. Возможно, это 
как-то связано со школьными каникулами. У некоторых учеников нет свободы
 делать все, что они хотят, когда они возвращаются домой".
"Да. Это нормально. А как насчет наших карточек времени?"
"Они
 продаются очень хорошо. Неограниченная месячная карта времени продается
 очень хорошо". взволнованно ответил Дин Лэй. Изначально он не верил, 
что неограниченная месячная карта будет хорошо продаваться. 
Дальновидность менеджера Фэна просто поражает.
Дин Лэй также играет в "Легенду Мира", и задания в игре очень интересные.
Даже монстры и боссы превзошли его ожидания.
"Хм...
 Думаю, пришло время выпустить карту "Каменное кладбище". Кроме того, мы
 должны выпускать новую карту каждые шесть месяцев, чтобы привлечь 
игроков".
"Мы все предусмотрели. В сентябре будет обновление, и мы
 будем проверять данные на предмет наличия хакерских программ. Студенты 
вернутся в школу, и жалоб будет меньше. Я не ожидал, что так много 
учеников будут играть в эту игру".
Дин Лэй получил новые карты игры и провел альфа-тест. На новой карте будут новые предметы и снаряжение, чтобы привлечь игроков.
С новыми предметами многие игроки будут проводить больше времени в игре и покупать больше тайм-карточек.
"Хорошо. Вы все можете решить это. Завершены ли новые функции в письме?".
"Мы
 добавили одну новую функцию, а остальные пока не стабильны. Сейчас мы 
все еще пытаемся решить проблемы". Дин Лэй очень впечатлен Фэн Юем.
Фэн
 Юй всегда может придумать, как заработать деньги. В компании Дин Лэя 
так много сотрудников, но никто не может предложить такие идеи, как Фэн 
Юй.
"Я слышал, что вы все также разработали новую игру. Как она? Есть ли зарегистрированные игроки?" со смехом спросил Фэн Юй.
"А?!
 Не так уж и много. Это разновидность онлайн-файтинга, как Street 
Fighter. Если бы я знал, я бы просто продал диск с этой игрой. По 
крайней мере, я смогу вернуть наш капитал". Дин Лэй очень разочарован. 
Игра, которую он разработал, интересная, и многие люди сейчас любят 
играть в аркадные игры. Он выложил аркадную игру в интернет, но почему 
никто не хочет играть?
Будет ли у аркадных игр рынок в будущем? 
Да, но не сейчас. Аркадные центры есть везде, и кто будет играть в эти 
игры в Интернете? Там нет джойстиков, и это очень дорого.
"Не сдавайтесь. Это будет лучше". Как продвигается работа над онлайновой платформой для одиночной игры?"
"Мы
 наняли человека для ее разработки. Но это довольно сложно, так как 
требуется высокая скорость интернета. Скорость интернета сейчас приводит
 к большим задержкам".
"Все в порядке. Скорость интернета 
улучшится через два года". Сейчас скорость интернета низкая, но 
правительство вкладывает большие средства в инфраструктуру интернета. 
Скорость интернета в Китае будет выше.
Дин Лэй и Фэн Юй поболтали немного, и Фэн Юй посмотрел на часы. Время пришло.
"Менеджер Динг, пора на собеседование, я больше не буду вас отвлекать".
Дин
 Лэй вышел из кабинета Фэн Юя и направился к небольшой комнате для 
переговоров, которую организовал Старый Сунь. В это время из лифта вышел
 Чжоу Кэсинь.
"Менеджер Дин. Приятно познакомиться. Я Чжоу Кэсинь, репортер-стажер из ...".
"Приятно
 познакомиться. Присаживайтесь". Дин Лэй улыбается. возможно, сейчас 
журнал уже не является заметным. Однако список "Миллиардеры Китая" 
по-прежнему довольно влиятелен в Китае.
"Могу ли я записать это интервью?" Чжоу Кэсинь достала ручку для записи. Эту ручку ей подарила компания.
"Конечно".
"Менеджер Динг, как вам пришла в голову идея создания NetEase?"
"Я
 хотел создать платформу для общения в Интернете. Когда я учился в 
школе, я заинтересовался этой сферой. Вообще-то, я специализировался на 
физике, и в прошлый раз я подумал, не перепутал ли я курс".
Чжоу Кэсинь быстро записала это в блокнот. Дин Лэй изучал физику, и многие люди не должны знать об этом.
"Почему NetEase переключила внимание с форумов на веб-порталы? Сейчас форум NetEase обогнал Sohu".
"Это
 потому, что форумы в то время не приносили денег, а компания не может 
продолжать терять деньги таким образом. Поэтому мы сменили направление 
на веб-портал и представили услуги электронной почты. Мы также начали 
управлять играми, чтобы увеличить прибыль компании".
Дин Лэй 
говорит правду. Система досок объявлений в то время не приносила 
прибыли. Если бы менеджер Фэн не инвестировал в Sohu, Sohu могла бы 
закрыться. В настоящее время Sohu все еще теряет деньги, в то время как 
NetEase вышла на безубыточность, потому что они управляют "Легендой о 
мире". В следующем году NetEase должна получить прибыль.
По этой 
причине цены на акции NetEase растут больше, чем у Sohu, а чистая 
стоимость Дин Лэя выше, чем у Чжан Чаояна и Ван Чжиси. Из трех 
"джаггернаутов" китайского интернета он занимает первое место.
......
Когда
 Чжоу Кэсинь берет интервью у Дин Лэя, Фэн Юй и Сунь Лицзе медленно идут
 к столовой. Фэн Юй хочет посмотреть, есть ли еще участники внутри.
Вдруг Фэн Юй увидел худощавого мужчину, выходящего из столовой. Он был шокирован и указал на него. "Старый Сун, останови его!"

    
  





  


  

    
      Фэн Юй внезапно закричал, и Сунь Лицзе первым делом подумал, что этот
 человек может быть преступником. Он тут же бросился к нему, и двое 
охранников, находившихся неподалеку, тоже подбежали, чтобы прижать этого
 худого парня к стене.
"Что вы делаете? Что вы все делаете?!" Этот худой человек боролся и кричал.
"Что вы натворили в здании Ветра и Дождя? Как вы смеете приходить сюда, чтобы создавать проблемы?!" крикнул охранник.
Тот,
 кто может приказывать менеджеру Суну, должен быть как минимум 
заместителем генерального директора в Tai Hua Holdings. Охранник 
почувствовал, что это возможность выделиться перед высшим руководством 
компании. Кто знает, может быть, его повысят!
Этот человек не похож на хорошего человека. Наверное, он либо вор, либо мошенник!
Фэн Юй подбежал к нему. "Освободите его! Освободите его сейчас же!"
ответил охранник. "Босс, если мы его отпустим, он может сбежать. Давайте сначала доставим его в офис безопасности".
"Нет...
 Это недоразумение". Фэн Юй потерял дар речи и подумал про себя. Если я 
скажу ему, что хотел вложить в него деньги, поверит ли он мне?
Сунь Лицзе понял, что что-то не так. "Пусть он уйдет первым. С нами он не убежит".
Охранники
 отпустили мужчину, и образовалась толпа. Фэн Юй помог худому мужчине 
подняться и сказал. "Менеджер Ма, мне очень жаль. Это недоразумение... 
Пойдемте в мой офис. Мне нужно поговорить с вами".
"Кто ты, черт возьми, такой?! Нет! Я здесь для участия в саммите, и у меня есть дела на потом". крикнул Ма Юнь.
"Менеджер Ма, мне очень жаль. Старый Сунь, помоги мне убедить его".
Сунь
 Лицзе достал свою карточку с именем. "Менеджер Ма, я Сунь Лицзе. 
Председатель Tai Hua Consultancy. Это моя визитная карточка, а мой офис 
находится в этом здании. Давайте побеседуем в моем офисе".
Ма Юнь взял у Сунь Лицзе карточку с именем. "Вы менеджер Сунь?! Кто этот парень?"
Сунь Лицзе придвинулся ближе к Ма Юню и прошептал. "Он босс этой компании и владелец этого здания. Менеджер Фэн".
Ма Юнь посмотрел на Фэн Юя.
Этот человек - легендарный миллиардер из Азии Фэн Юй!
"Менеджер
 Ма, я искал вас, поэтому и обрадовался, когда увидел вас. Пойдемте в 
офис Старого Суна, побеседуем. Вы не будете разочарованы".
Фэн Юй и Сунь Лицзе затащили Ма Юня в лифт и в кабинет Сунь Лицзе.
Ма
 Юнь поверил им только тогда, когда Сунь Лицзе вошла в кабинет 
председателя. Он слышал, что у "Ветра и Дождя" есть своя охранная 
компания, и никто не может выдавать себя за руководителей.
Ма Юнь все еще был в замешательстве, он сел на диван и с удивлением увидел, что Сунь Лицзе наливает ему чай.
"Вы Фэн Юй?! Менеджер Фэн?" с любопытством спросил Ма Юнь.
"Именно так. Я Фэн Юй". Фэн Юй рассмеялся.
"Ты сказал, что ищешь меня? Хватит шутить. Если ты действительно Фэн Юй, то зачем ты меня ищешь?" ответил Ма Юнь.
"Менеджер Ма, сначала я хотел бы задать вам вопрос. Где вы сейчас работаете?" спросил Фэн Юй.
Ма
 Юнь растерялся. Вы обратились ко мне как к менеджеру Ма, и я подумал, 
что вы меня знаете. Но ты даже не знаешь, где я работаю?!
"Я создал интернет-компанию со своими друзьями. Иначе меня не пригласят на этот саммит". ответил Ма Юнь.
Фэн Юй был вне себя от радости. Ма Юнь открыл свою собственную компанию!
"Как называется твоя компания?"
"Алибаба".
 Это имя персонажа из народной сказки, и оно означает, что мы создадим 
богатство для себя. Это имя также означает, что нас много". пояснил Ма 
Юнь.
Фэн Юй взмахнул кулаком. Все верно. Этот человек - главный магнат Китая в прошлой жизни Фэн Юя.
Компания этого человека - просто чудо. Его компания является одной из лучших интернет-компаний во всем мире.
Ма
 Юнь был шокирован внезапным движением Фэн Юя и подумал, что Фэн Юй 
собирается его ударить. Он все еще размышлял, не обидел ли он раньше 
этого супермагната. Что задумал Фэн Юй?
Сунь Лицзе все еще 
задавался вопросом, кто этот человек. Когда он услышал название Alibaba,
 он вспомнил, что это название есть в списке компаний, которые Фэн Юй 
дал ему для инвестирования.
Неудивительно, что управляющий Фэн так
 обрадовался, когда увидел Ма Юня. Но сейчас Ма Юнь все еще неизвестен. 
Как управляющий Фэн узнал его? Управляющий Фэн может узнать Ма Юня с 
первого взгляда, но Ма Юнь не знает управляющего Фэна.
Сунь Лицзе в замешательстве смотрит на Фэн Юя и Ма Юня.
"Менеджер Ма, как дела у вашей компании?" взволнованно спросил Фэн Юй.
"А?! Все хорошо... Подожди... Менеджер Фэн, что ты хочешь от меня?" Ма Юнь посмотрел на Фэн Юй с растерянным видом.
Если
 у ребенка или молодой девушки будет такое выражение лица, то они будут 
выглядеть мило. Но если Ма Юнь сделает такое выражение... вздох...
"Менеджер
 Ма, вашей компании нужно финансирование для развития? Интернет-компании
 требуют много средств. Скажите мне, сколько денег нужно вашей компании,
 и я вложу деньги". сказал Фэн Юй.
У Ма Юня отпала челюсть. 
Менеджер Фэн не в своем уме? Вы даже не спросили меня о моей компании, а
 уже хотите инвестировать? Более того, когда я говорил, что моя компания
 требует инвестиций?
"Менеджер Фэн, я думаю, вы ошибаетесь. Моя компания не нуждается в инвестициях". ответил Ма Юнь.
Это
 не инвестиции. Финансирование... Да... финансирование. Сколько вам 
нужно? Просто дайте мне знать. Я могу принять меньшую долю взамен". Фэн 
Юй ответил. Финансирование означает, что он получит меньшее количество 
голосующих акций.
"Мне также не нужно финансирование. Менеджер 
Фэн, я ясно выразился. Моя компания не испытывает недостатка в деньгах".
 Ма Юнь потерял дар речи. О чем думает менеджер Фэн? Мне не нужно, чтобы
 вы инвестировали в мою компанию.
На этот раз Фэн Юй потерял дар 
речи. Ма Юнь не нуждается в финансировании? В прошлой жизни Фэн Юй 
говорил Ма Юню, что у его компании есть только 500 000 юаней начального 
капитала, и эти деньги собраны им и его друзьями. После этого Softbank 
влил в его компанию 25 миллионов долларов США за 30% акций.
Значит ли это, что компания Ма Юня была инвестирована Softbank?!
Черт!
 Я опоздал! Если бы я знал раньше, я должен был подойти к нему. Softbank
 заключил выгодную сделку. Нет! Эта сделка не должна достаться 
посторонним!
"Менеджер Ма... почему бы вам не объявить свою 
компанию банкротом? Я выплачу вам компенсацию в двойном размере. После 
этого я предоставлю средства для вас и вашей команды на создание нового 
сайта. Я дам вам все 30% акций этой компании". сказал Фэн Юй, показывая 
три пальца.
Ма Юнь ошеломленно смотрит на Фэн Юя. Он ошеломлен.

    
  





  


  

    
      Сунь Лицзе глубоко вздохнул. Менеджер Фэн высоко ценит Ма Юня и его 
команду. Его предложение для Ма Юня и его команды слишком 
привлекательно, и Сунь Лицзе задается вопросом, что такого особенного в 
компании менеджера Ма?
Ма Юнь покачал головой. "Извините, менеджер Фэн. Я не могу согласиться с вашим предложением!"
"50%! Я дам вам 50% акций компании и вложу 50 миллионов долларов США!" Фэн Юй увеличил свое предложение.
"Менеджер Фэн, у моей компании сейчас все хорошо, и она не нуждается в инвестициях". ответил Ма Юнь.
"Менеджер Ма, могу я узнать, сколько стоит ваша компания?"
"Она должна быть около 100 миллионов юаней, и менее 200 миллионов".
А?
 100 миллионов и менее 200 миллионов юаней? Это не то же самое, что было
 в предыдущей жизни Фэн Юя. В его предыдущей жизни Alibaba получила 
первое финансирование в размере 5 миллионов долларов США и 20 миллионов 
долларов США на второе финансирование. Это эквивалентно более чем 200 
миллионам юаней. Если бы Ма Юнь получил свое первое финансирование, его 
компания стоила бы всего около 40 миллионов юаней.
Я перепутал сценарий?
"Менеджер Ма, кто-нибудь инвестировал в вашу компанию, или она собрана вами и вашей командой?" спросил Фэн Юй.
"Кто-то инвестировал в нашу компанию. Но мы также брали кредиты в банках".
Кредиты? Ма Юнь брал кредиты в банках?
Черт!
 Почему я не знаю, что Ма Юнь брал кредиты в предыдущей жизни? Какой 
банк настолько смел, что одолжил деньги его компании? В настоящее время 
эта компания должна быть пустой оболочкой.
"Какое учреждение инвестировало в вас всех?"
"Менеджер
 Фэн, я не должен раскрывать вам все это". Ма Юнь начал злиться. Даже 
если вы главный миллиардер Азии, я не обязан отвечать на ваши вопросы. 
Это внутренние дела моей компании. Почему я должен рассказывать вам?
"Менеджер Ма, мне очень интересна ваша компания. Вы занимаетесь глобальной оптовой торговлей?"
"Да". Ма Юнь кивнул. Это не секрет. Раз Фэн Юй знает об этом, значит, он уже видел его сайт.
"Верно. Вы также занимаетесь оптовой торговлей на внутреннем рынке, верно?"
"Да."
"Мне
 нравится ваша идея, и я хотел бы инвестировать в вашу компанию. Но 
поскольку ваша компания сейчас не испытывает недостатка в финансировании
 и не хочет, чтобы я инвестировал, я хотел бы купить акции у ваших 
инвесторов. Не беспокойтесь. У меня нет намерения вмешиваться в работу 
вашей компании или приобретать ее. Я лишь хочу инвестировать в ваши 
мечты!".
Фэн Юй искренне смотрит на Ма Юня, надеясь, что Ма Юнь передумает.
"Менеджер
 Фэн. На самом деле, я не против рассказать вам, кто мой инвестор. Я 
слышал, что вы близки с этим человеком. Мой инвестор - это не какая-либо
 финансовая организация. Это два человека, Чжун Цинсянь и Лю Чуаньчжи".
А?!
Челюсть Фэн Юя почти упала на землю. Как получилось, что это они?
Эти два человека видели перспективы этой компании?!
Ма
 Юнь продолжил. "Когда я начинал свой бизнес, мне не хватало средств. Я и
 моя команда собрали чуть больше двух миллионов и заняли у друзей и 
родственников. Мы также заложили мою предыдущую компанию и мой дом, 
чтобы получить кредит в размере около 2 миллионов юаней".
"Мы 
использовали собранные пять миллионов и начали писать коды для нашего 
сайта. В это время некоторые компании услышали о нас и захотели 
инвестировать в нас. Мы вели переговоры в течение нескольких дней, и 
представитель компании-инвестора уволился и присоединился к нам с 
некоторыми инвестициями."
Фэн Юй и Сунь Лицзе с уважением смотрели
 на Ма Юня. Ему удалось убедить представителя другой стороны 
присоединиться к нему и инвестировать в него!
Основатель Alibaba - это не шутка!
"После
 того, как наш сайт вышел в сеть, не так много людей подписались, и мы 
получаем очень мало просмотров. Это происходит потому, что у нас нет 
денег на продвижение нашей компании. Поэтому мы решили обратиться к 
кому-нибудь за помощью. Я из Чжэцзяна, а компания зарегистрирована в 
Ханчжоу. В Ханчжоу самый известный магнат - Чжун Цинсянь".
"Я 
пошел искать господина Чжуна, надеясь, что он нам поможет. В конце 
концов, г-н Чжун является главой Торговой палаты Чжэцзяна. Я встречался с
 господином Чжуном несколько раз, и он согласился помочь нам в 
продвижении нашего сайта. В то же время он готов вложить в нас немного 
денег".
"Фонд нашей компании на исходе, и нам нужно купить 
серверы. Поэтому господин Чжун представил нам менеджера Лю. Я поговорил с
 менеджером Лю, и он согласился вложить в мою компанию определенную 
сумму денег. Я взял еще один кредит в банке, чтобы расширить наши 
масштабы".
"Сейчас на нашем сайте зарегистрировано более 500 000 
пользователей, и количество сделок постоянно растет. С помощью господина
 Чжуна и менеджера Лю количество пользователей продолжает расти, и к 
следующему году мы достигнем 1 миллиона. В это время мы должны получить 
прибыль..."
Фэн Юй потерял дар речи. Основатель Alibaba необычен. 
Кто бы с ним ни разговаривал, он захочет вложить в него деньги. Он как 
главный герой романов... Да... Фэн Юй также слышал, что Сунь Чжэнъи в 
прошлой жизни тоже был кем-то вроде Ма Юня.
В прошлогоднем списке 
миллиардеров Сунь Чжэнъи занимает четвертое место в мире и второе в 
Азии. Он находится позади Билла Гейтса, Фэн Юя и Уоррена Баффета, и 
занимает более высокое место, чем Супермен Ли. Это объясняется тем, что 
Сунь Чжэнъи владеет 30% акций Yahoo, а Softbank инвестировал во многие 
интернет-компании. После того, как эти интернет-компании вышли на биржу,
 цены на их акции резко выросли.
К счастью, Softbank не 
инвестировал в Alibaba и вкладывал средства только в другие китайские 
интернет- и технологические компании. Если бы не это, то состояние Сунь 
Чжэнъи превысило бы состояние Билла Гейтса. В прошлой жизни Фэн Юя 
чистая стоимость Сунь Чжэнъи однажды на короткое время обогнала Билла 
Гейтса.
После перерождения Фэн Юя история изменилась. Главные 
события в мире остались прежними, но некоторые мелкие детали изменились.
 Теперь Alibaba больше не нуждается в инвестициях Фэн Юя.
Черт! Инвесторы - Чжун Цинсянь и Лю Чуаньчжи. Как Фэн Юй собирается заставить их продать ему акции Alibaba?!
Но для Фэн Юя это не проблема. У него все еще есть способ инвестировать в Alibaba!
"Менеджер
 Ма, вы слышали об eBay и Amazon? Я говорю о двух американских 
интернет-компаниях электронной коммерции". спросил Фэн Юй.
"Да. eBay занимается бизнесом C2C, а Amazon - B2C.
Их операционная модель очень новая, но наша компания отличается. Мы 
занимаемся бизнесом B2B и ориентируемся на компании, а не на частных 
лиц".
Фэн Юй обрадовался и уверен, что сможет убедить Ма Юня.
"Из этих трех моделей, какая, по-вашему, имеет больше преимуществ?"
"У каждой модели есть свои плюсы и минусы, и нельзя сравнивать их вот так". Ма Юнь нахмурился.
"Вы
 хотите попробовать B2C или C2C? Я могу достать план работы и коды таких
 сайтов. Я также могу помочь вам найти опытных разработчиков, чтобы они 
присоединились к вам".
"Менеджер Фенг, что вы имеете в виду?"
"Я
 инвестировал в Amazon, а мой друг инвестировал в eBay. Если вы хотите 
выйти на рынок B2C или C2C, мы можем сотрудничать, предотвращая ненужную
 конкуренцию! Менеджер Ма, подумайте об этом".
Ма Юнь был 
ошеломлен. Он думал, что является первым человеком в Китае, который 
вступил в торговлю электронной коммерцией. Но Фэн Юй и его друг уже 
несколько лет занимались этой торговлей за границей!
Ма Юнь начал колебаться.

    
  





  


  

    
      Предложение Фэн Юя очень привлекательно, но Ма Юнь опасается, что в 
будущем он может потерять контроль над компанией. У Фэн Юя есть деньги, и
 он близок к Чжун Цинсяню и Лю Чуаньчжи. Если Фэн Юй купит долю в 
компании, то у них троих будет более 51% акций.
Эта компания, 
кропотливо созданная Ма Юнем и его близкими друзьями, имеет большие 
перспективы. Он не хочет передавать свои полномочия кому-то другому.
Никто
 не хочет позволить кому-то захватить свою компанию, даже если другая 
сторона предлагает высокие цены. Основатели тех компаний, которые были 
приобретены, используют полученные деньги для создания новых компаний. 
Ма Юнь привык, что последнее слово остается за компанией, и ему не 
понравится быть чьим-то подчиненным. Как минимум, он хочет быть на 
равных.
Как Чжун Цинсянь. Хотя Чжун Цинсянь имеет больше 
полномочий, чем Фэн Юй в Lehaha, Фэн Юй все еще является главным 
акционером компании. Вот почему Чжун Цинсянь по-прежнему активно 
инвестирует в другие компании, например в Alibaba. У каждого свое 
мышление, и никому не нравится вечно быть подчиненным, особенно для 
кого-то способного.
"Менеджер Фэн, как будет проходить сотрудничество?" Ма Юнь немного подумал и спросил.
Фэн
 Юй почувствовал облегчение, когда Ма Юнь задал этот вопрос. Если нет, 
то он может только позволить Amazon выйти на китайский рынок и напрямую 
конкурировать с Ма Юнем. Но это не то, чего хочет Фэн Юй.
"Как вы 
хотите сотрудничать? Слияние невозможно, так как никто не согласится. Я 
попрошу Amazon и eBay прислать по одной команде в помощь Alibaba. Они 
помогут вам создать сайт электронной коммерции, и они будут использовать
 сумму денег для обмена акций Alibaba."
Ма Юнь нахмурился. Конечным мотивом Фэн Юя все еще являются акции.
Чжун
 Цинсянь в настоящее время удерживает 30% акций Alibaba, Лю Чуаньчжи 
владеет 10%. Ма Юню и его команде из 18 человек принадлежит 55%, а 
финансовому директору, который присоединился позже, - 5%.
Если Фэн
 Юй собирается инвестировать, он будет инвестировать больше, чем Лю 
Чуаньчжи, и, возможно, даже больше, чем Чжун Цинсянь.
Сколько акций должно быть у Фэн Юя? Не менее 10%.
Пропорция акций не очень важна. Самое главное - кто будет иметь последнее слово!
Фэн Юй увидел, что Ма Юнь глубоко задумался, и вдруг вспомнил, чем занимался Ма Юнь в прошлой жизни.
Фэн
 Юй продолжил. "Менеджер Ма, группа Alibaba должна быть акционерной 
компанией, верно? Я могу пообещать вам, что в будущем вы станете 
председателем совета директоров компании, и буду поддерживать вас. Мне 
нужно только два места в совете директоров. Мой друг, акционер eBay, и я
 направим по одному представителю в совет директоров. Количество людей в
 совете директоров можно установить в девять человек, а у вас, как у 
председателя, будет два голоса. Мы не будем принимать решения на основе 
доли акций, все будет основано на голосах. Что скажешь?"
Ма Юнь 
смотрит на Фэн Юя в шоке. Для Фэн Юя нет ничего удивительного в том, что
 Фэн Юй поддерживает его в качестве председателя, как поддерживают его 
Чжун Цинсян и Лю Чуаньчжи. Он также слышал слухи, что управляющий Фэн не
 любит быть директором. Кроме двух холдинговых компаний, Фэн Юй не 
занимает никаких других должностей в других компаниях.
Фэн Юй даже
 предлагает принимать решения путем голосования, а не на основе 
пропорции акций. Председатель имеет право на два голоса, что означает, 
что он по-прежнему будет контролировать совет директоров.
"Менеджер Фэн, вы шутите со мной?" серьезно спросил Ма Юнь.
"Вы
 можете спросить Старого Суня, Чжун Цинсяня, Лю Чуаньчжи или даже Чжан 
Чаояна и Ван Чжиси. Когда это я отказывался от своих слов? Просто 
подумайте об этом. У меня много инвестиций в разных отраслях. Будет ли у
 меня время следить за каждой инвестицией? Я ленивый человек, и мое 
любимое занятие - ничего не делать. Раз уж вам пришла в голову такая 
интересная бизнес-идея, я верю, что вы добьетесь успеха. Если вам 
понадобится моя помощь, я всегда буду рядом. Чем лучше работает 
компания, тем больше я зарабатываю. Я просто бизнесмен, и моя цель - 
только зарабатывать деньги".
добавил Сунь Лицзе.
"Менеджер 
Ма, вы можете доверять менеджеру Фенгу. Он не лжет. Даже те два 
охранника не знают, кто такой менеджер Фэн. Это показывает, как часто 
менеджер Фэн приходит в офис".
подумал про себя Фэн Юй. Я не знал, что даже люди из моей собственной компании не знают меня!
Вот будет шутка, если однажды меня не пустят в мою собственную компанию".
Ма
 Юнь надолго задумался и посмотрел на Фэн Юя. "Менеджер Фэн. Я не могу 
принять решение самостоятельно. Мне нужно обсудить это с остальными, и я
 дам вам ответ чуть позже".
Фэн Юй улыбнулся. "Нет проблем. Я могу
 подождать. Я верю, что наше сотрудничество будет успешным. Наши 
китайские компании выйдут за пределы Китая и будут делать деньги на всех
 этих иностранцах!"
Ма Юнь смотрит на Фэн Юя. Он впервые услышал нечто подобное. Неужели это истинная цель менеджера Фенга?
Ма
 Юнь ушел, чтобы посетить интернет-саммит, а Фэн Юй сразу же крикнул. 
"Старый Сунь, у тебя есть алкоголь? Нам нужно отпраздновать!"
Сунь
 Лицзе немедленно приказал своим людям принести пиво. Фэн Юй и Сунь 
Лицзе открыли по банке пива и выпили по несколько глотков.
"Ахххх...!
 Старина Сунь, мы успешно вложили деньги в самых важных людей из списка!
 Остальные не должны появиться в ближайшее время. Просто следите за ними
 и старайтесь инвестировать в их компании раньше других иностранных 
организаций. Если их инвесторы - Чжун Цинсянь, Лю Чуаньчжи или кто-то из
 наших знакомых, то пусть так и будет".
Сунь Лицзе спросил. "Управляющий Фэн. Действительно ли компания этого человека стоит того?"
Фэн
 Юй предложил Ма Юню обанкротить его компанию, а он предоставит ему 
средства для создания новой. Он также предоставит Ма Юню 30%-50% акций 
новой компании.
"Старый Сунь". Пять лет назад пейджеры были 
редкостью в Китае, и еще меньше людей владеют мобильными телефонами. 
Просто посмотрите на персональные компьютеры. В то время ПК были только у
 нескольких правительственных департаментов. Сейчас пейджеры почти 
устарели, и многие пейджинговые компании закрылись.
Мобильный 
телефон является основным видом мобильных коммуникационных устройств, а 
персональные компьютеры очень распространены. Технологии меняются очень 
быстро, и мы все больше полагаемся на технологии и интернет."
"Менеджер Фэн, я так не думаю. Даже без всех этих устройств мы все еще можем жить". ответил Сунь Лицзе.
"Это
 верно. Даже без этих устройств жизнь многих людей может продолжаться. 
Но вы должны признать, что с этими устройствами наша жизнь станет лучше.
 После того, как у вас появился мобильный телефон, вам стало легче 
кому-то звонить? С Интернетом вам удобнее общаться с другими людьми? В 
будущем деловые переговоры можно будет вести даже через Интернет, и нам 
не придется постоянно путешествовать. Мы можем просто прилететь к другой
 стороне, чтобы подписать контракт после завершения переговоров. Если я 
скажу тебе, что мы можем даже покупать зубочистки через интернет, а в 
будущем кто-то доставит их тебе домой, ты мне поверишь?".
Сунь Лицзе был ошеломлен. Это... это возможно?

    
  





  


  

    
      Ма Юнь вернулся на саммит, чтобы продолжить слушать дискуссию о 
будущем Интернета. Но он понял, что не может сосредоточиться, как утром.
 Он все время думал о том, что сказал Фэн Юй.
Предложение Фэн Юя слишком привлекательно, и Ма Юнь поддался искушению.
Ма
 Юнь достал свой мобильный телефон Aiwa и отправил два SMS Чжун Цинсяню и
 Лю Чуаньчжи. Он хочет встретиться с ними, чтобы обсудить будущее 
Alibaba после мероприятия.
Чжун Цинсянь и Лю Чуаньчжи были 
озадачены, получив SMS от Ма Юня. Неужели в Alibaba что-то случилось? 
Чжун Цинсянь смог только взглянуть и выйти из зала после получения SMS. 
На выходе он увидел Ма Юня, и они вышли вместе.
"Старина Ма, что ты хочешь обсудить?" с любопытством спросил Чжун Цинсянь.
"Председатель Чжун, вы близки с Фэн Юем, менеджером Фэном?"
Чжун
 Цинсин нахмурился. "Да. Lehaha смогла вырасти до сегодняшних масштабов 
только благодаря менеджеру Фенгу. Ты хочешь узнать менеджера Фенга?"
"Думаю, я уже знаком с ним в офисе Сунь Лицзе, менеджера Суня".
"Сунь
 Лицзе? Он председатель Tai Hua Consulting, компании, созданной 
менеджером Фэном для инвестиций в китайские компании. Когда вы 
познакомились с менеджером Фэном?" Чжун Цинсянь кивнул.
"Только что".
"Только
 что? Менеджер Фэн тоже здесь, на этом саммите? Подождите... Вы сказали,
 что встретили менеджера Фэна в офисе Сунь Лицзе? Неужели у Alibaba 
снова закончились средства?" Чжун Цинсянь нахмурился.
Интернет-компании
 тратят деньги слишком быстро. Старик Лю только что вложил десятки 
миллионов, а Alibaba уже все потратила? Старик Ма обещал Чжун Цинсяню, 
что компания станет безубыточной в следующем году.
"Нет. Дело не в
 том, что у нас закончились средства. Это менеджер Фэн обратился ко мне и
 хочет инвестировать в Alibaba". Ма Юнь вспоминает, как ранее его 
прижали охранники.
Чжун Цинсянь расслабился, услышав слова Ма Юня.
 "Правда?! Это потрясающе! Теперь я уверен, что Alibaba будет получать 
высокие прибыли в будущем".
Ма Юнь почти закатил глаза.
Вы вложили в нас столько денег и до сих пор не верите, что Alibaba может заработать?!
Но
 Ма Юнь понял, что скрывается за словами Чжун Цинсянь. Фэн Юй хочет 
инвестировать в Alibaba, а Чжун Цинсянь сразу же верит, что компания 
будет приносить высокие доходы в будущем?! Это показывает, насколько 
сильно Чжун Цинсянь доверяет Фэн Юю.
"Председатель Чжун, что вы имеете в виду?"
"Я
 не знаю, верите ли вы тому, что пишут газеты, журналы, интернет и т.д. 
Управляющий Фэн никогда не терял ни одного цента на своих инвестициях. 
Но я верю в это. Я знаю менеджера Фэна уже много лет, и я никогда не 
видел, чтобы он терял деньги на своих инвестициях. Иногда, когда я вижу,
 что его инвестиции вот-вот потеряют деньги, но в итоге он получает 
большую прибыль". Чжун Цинсянь ответил с почтительным выражением лица.
Ма Юню было трудно в это поверить. Даже Чжун Цинсянь впечатлена менеджером Фэном. Неужели все эти слухи о менеджере Фэне правда?
"О,
 а менеджер Фэн не говорил, как он собирается инвестировать? Я думаю, 
что его предложение будет слишком привлекательным, чтобы вы отказались, 
верно?"
Ма Юнь в шоке смотрит на Чжун Цинсяня. Как он узнал о предложении Фэн Юя?
"Хахаха...
 не смотри на меня так удивленно. Это потому, что менеджер Фэн всегда 
делает предложения, которые слишком привлекательны, чтобы другие могли 
устоять. Дай угадаю. Он не будет вмешиваться в деятельность и решения 
компании и позволит вам оставаться председателем компании. Если кто-то 
выступит против, он поддержит вас. Я прав?"
"Он всегда такой?" спросил Ма Юнь.
"Большую
 часть времени он такой. Он редко сам управляет своими компаниями и 
предпочитает отдать часть своих акций кому-то другому. Он окончил 
Пекинский университет по специальности "Менеджмент". Он даже провел один
 год в Гонконгском университете в качестве студента по обмену. Его 
управленческие навыки должны быть неплохими, но он всегда говорит, что 
ленив и у него нет времени. Но большую часть своего времени он тратит на
 зарубежные поездки, чтобы инвестировать. Он более энергичен, чем мы". 
Чжун Цинсянь рассмеялся
.
"Неужели он никогда раньше не вмешивался в дела своих компаний?" спросил Ма Юнь. Для него это очень важно.
"Он
 иногда вмешивается. Например, у Фэн Юя больше акций в Lehaha, чем у 
меня, и, кроме финансового сотрудника, весь остальной управленческий 
персонал назначен мной. Но именно он принял окончательное решение, когда
 Lehaha вышла на зарубежный рынок. Он также тот, кто сделал это 
возможным. На самом деле, я хотел бы, чтобы он вмешивался в деятельность
 моей компании. Каждый раз, когда он дает мне предложения, моя компания 
делает гигантский шаг вперед".
Ма Юнь потерял дар речи. Чжун Цинсянь - генеральный директор Tai Hua Holdings, и он должен заступиться за Фэн Юя.
Хммм... Я спрошу Лю Чуаньчжи позже и посмотрю, говорят ли оба мужчины одно и то же.
Через
 некоторое время Лю Чуаньчжи вышел из зала. Он увидел, что Чжун Цинсянь 
уходит, и подождал некоторое время, пока его никто не заметит, а затем 
вышел через боковую дверь.
"Старик Чжун, старик Ма, почему вы двое стоите здесь?" Лю Чуаньчжи подошел к нему.
Чжун Цинсянь рассмеялся и сказал. "Вам следует спросить у Старого Ма. В любом случае, я думаю, это не плохо".
Лю Чуаньчжи посмотрел на Ма Юня, и Ма Юнь сказал ему, что Фэн Юй хочет инвестировать в Alibaba. Ему нужно узнать его мнение.
Лю
 Чуаньчжи посмотрел на Чжун Цинсяня, а затем сказал Ма Юню. "Старый Чжун
 должен был рассказать вам о менеджере Фэне, верно? Если менеджер Фэн 
хочет инвестировать в вашу компанию, значит, он высокого мнения о ней. 
Кроме того, инвестиции менеджера Фэна никогда не потеряют деньги. Что 
случилось? Ты сомневаешься, стоит ли соглашаться с менеджером Фэном?"
Ма Юнь услышал, что сказал Лю Чуаньчжи, и убедился в этом.
Руководителем
 Lehaha является Чжун Цинсянь, а Лю Чуаньчжи - руководитель группы 
Lenovo. Если активы Фэн Юя не были раскрыты два года назад, он до сих 
пор не знает, что Фэн Юй владеет акциями этих предприятий.
Но почему Фэн Юй так скрытен? Не лучше ли ему открыто рассказать о своих активах?
"Старина Чжун, пойдемте в ваш офис для обсуждения". Лю Чуаньчжи рассмеялся и сказал.
Это
 здание "Ветер и дождь", которое находится под управлением Tai Hua 
Holdings. Как генеральный директор Tai Hua Holdings, как он может не 
иметь офиса в этом здании?
Но Чжун Цинсянь похож на Фэн Юя. У него
 здесь есть офис, но он не очень большой. Большую часть времени его нет в
 офисе, он всегда находится в пекинском филиале Lehaha.
Трое долго
 обсуждали в офисе Чжун Цинсяня, и они согласились позволить Фэн Юю 
инвестировать. Но им еще предстоит согласовать детали.
Пока они втроем обсуждали, Чжоу Кэсинь слушал выступление Ма Хуатэна на сцене. QQ его компании изменит способ общения людей.
Чжоу
 Кэсинь слушала, как этот человек рассказывает об особенностях QQ, и 
очень заинтересовалась. Она решает зарегистрировать аккаунт QQ, и, 
возможно, ей удастся пообщаться со случайными незнакомцами и забыть о 
своем друге.

    
  





  


  

    
      После окончания саммита Чжоу Кэсинь остановила босса другой 
интернет-компании. Когда она представилась стажером-репортером журнала 
Wind and Rain Business Magazine, собеседник согласился дать интервью.
По вечерам, когда Чжоу Кэсинь пишет статью, кто-то стучит в дверь ее комнаты.
Чжоу Кэсинь выглядывает в глазок: это ее главный редактор и женщина-репортер.
Ху
 Ран некоторое время жил в Китае и знает, что китайские девушки очень 
опасаются оставаться с другим мужчиной наедине в одной комнате. Поэтому 
он взял с собой еще одну женщину-репортера, чтобы избежать 
недоразумений.
"Шеф, сестра Чжао". Сестра Чжао - наставница Чжоу 
Кэсиня. Когда Чжоу Кэсинь начала работать в журнальном агентстве, именно
 сестра Чжао направляла ее.
"Сяо Чжоу, кого ты сегодня интервьюировала?" Сестра Чжао улыбнулась и спросила.
"Мне
 удалось взять интервью у господина Дин Лэя и господина Лэй Дачжуна. Я 
занимаюсь подготовкой материалов, они еще не готовы". Чжоу Кэсинь 
почувствовала, что она неэффективна и смутилась.
Сестра Чжао положила пакет на стол Чжоу Кэсинь. "Вот, это дано вам агентством для вашей работы".
Глаза Чжоу Кэсинь чуть не выскочили. Она увидела логотип на сумке и сразу поняла, что это такое. Агентство дарит ей ноутбук?!
Самый дешевый ноутбук на рынке стоит не менее 10 000 юаней, а более дорогие могут достигать 50-80 000!
Чжоу Кэсинь всего лишь стажер, а у многих штатных репортеров еще нет ноутбуков.
Чжоу Кэсинь открыла заднюю крышку, и это был светло-зеленый ноутбук. Она никогда не видела ноутбуков такого цвета.
Конечно.
 Этот ноутбук Фэн Юй сделал специально для Чжоу Кэсинь. Фэн Юй попросил 
Лю Чуаньчжи изготовить этот ноутбук с самыми передовыми 
характеристиками, и он стоил более 100 000 юаней!
"Шеф, это... это для меня?" Чжоу Кэсинь был удивлен и взволнован.
Ху Ран кивнул. "Ваше предыдущее собеседование было довольно хорошим, и каждому в агентстве будет выделен ноутбук.
Хотя вы являетесь стажером, мы надеемся, что вы продолжите работать 
здесь после окончания учебы. Именно поэтому мы решили поручить этот 
ноутбук вам. Но я должен быть честен с вами. Этот ноутбук не должен был 
достаться вам, а ваш должен был прибыть в следующем месяце. Но никому не
 нравится этот цвет, поэтому мы решили отдать его вам. Надеюсь, вы не 
возражаете".
"Все в порядке. Мне нравится". Чжоу Кэсинь не возражала, так как это ее любимый цвет.
Ху
 Ран почувствовал облегчение. То, что он сказал, было кем-то 
проинструктировано, и это лишь предлог, чтобы отдать этот ноутбук Чжоу 
Кэсинь без подозрений.
Ху Ран хотела отдать ноутбук Чжоу Кэсинь 
после того, как сама проведет интервью. Но этот человек все 
предусмотрел, и Ху Ран еще нужно придумать другую возможность, чтобы 
подарить Чжоу Кэсинь мобильный телефон.
Ху Ран посмотрел на 
светло-зеленый ноутбук и почувствовал себя странно. Почему этот человек 
попросил его передать Чжоу Кэсинь ноутбук такого странного цвета? 
Ноутбуки белого, красного или черного цвета выглядят гораздо лучше. 
Кроме того, он впервые видел ноутбук такого цвета. Может быть, это 
последняя модель от Lenovo?
"На ноутбуке установлено некоторое 
программное обеспечение, сообщите позже в офис свой номер QQ. У нас есть
 чат-группа на QQ для удобства". сказала сестра Чжао.
"Хорошо. Я дам вам знать после того, как зарегистрирую QQ-аккаунт". Чжоу Кэсинь мило ответила.
"Пойдемте ужинать. Остальные ждут внизу". Сестра Чжоу вытащила Чжоу Кэсинь из своей комнаты.
"Но... моя статья еще не закончена..."
"Ты
 можешь продолжить после ужина. Как ты можешь пропускать прием пищи? 
Поторопись. Не позволяй остальным ждать тебя". Сестра Чжао потянула Чжоу
 Кэсинь за собой.
Все они отправились на ужин, а после возвращения в отель Чжоу Кэсинь с волнением включила свой новый ноутбук.
Чжоу Кэсинь почувствовала, что ей очень повезло!
Чжоу
 Кэсинь удалось получить работу стажера, и ее пригласили на это важное 
мероприятие, чтобы провести собеседования во время летних каникул.
На
 своем рабочем месте Чжоу Кэсинь получила хорошего наставника, готового 
обучать ее. Сестра Чжао работала репортером более десяти лет.
Чжоу Кэсинь не была уверена в том, что ей удастся взять эксклюзивное интервью у боссов этих интернет-компаний.
Но,
 к ее удивлению, Чжоу Кэсинь встретила полезного человека. Этот человек 
помог ей связаться с Дин Лэем, и Дин Лэй согласился дать интервью.
Интервью прошло гладко, и Дин Лэй предоставил Чжоу Кэсинь много информации.
Во
 второй половине дня Чжоу Кэсинь взяла интервью у Лэй Дацзюня из Lenovo 
Kingsoft. Лэй Дацзюнь с готовностью согласилась на интервью и не 
нагнетала обстановку. Интервью проходило в углу вестибюля.
Лэй 
Дачжун даже дал Чжоу Кэсину свою визитную карточку. Он сказал ей, что 
если она захочет снова взять у него интервью, просто позвоните ему. Он 
не откажет ей, если у него будет время.
Журнальное агентство 
отправило на саммит трех мужчин и трех женщин. Главный редактор 
остановился в одной комнате, а два других сотрудника-мужчины - в другой.
 Сестра Чжао и еще одна женщина-репортер жили в одной комнате, а ей, 
стажеру, предоставили комнату.
Чжоу Кэсинь попыталась отказаться, 
но сестра Чжао сказала, что все в порядке. У нее и другой репортерши 
есть дети, и они хотят поговорить о своих детях ночью.
Не должно 
было быть очереди Чжоу Кэсинь получить ноутбук, но этот цвет никому не 
нравится, и так получилось. Это ее любимый цвет. Она почувствовала, что 
ее удача зашкаливает!
Чжоу Кэсинь села за стол и включила ноутбук.
 Она заметила, что в сумке лежит USB-накопитель Lenovo. Это бесплатный 
подарок? Это здорово. Она все еще думала купить его после того, как 
получит зарплату.
Чжоу Кэсинь щелкнула на документе WPS word и 
начала писать статью об интервью. С этим ноутбуком ей будет проще 
отправить статью главному редактору.
Поздно вечером Чжоу Кэсинь 
наконец-то удалось закончить статью. Она сохранила файл и сделала копию 
на USB-накопителе для главного редактора.
А? На этом USB-накопителе находится программное обеспечение.
Название программы - "Использование науки для расчета судьбы".
Судьба? Судьба теперь может быть рассчитана с помощью компьютеров?! Это правда?
Чжоу Кэсинь всегда хотела, чтобы ей прочитали судьбу. Она хотела узнать, суждено ли "второму по красоте человеку на земле" и ей.
Но Чжоу Кэсинь стеснялась ходить к гадалкам под мостами. Она также не верит тому, что они говорят.
Сегодня Чжоу Кэсинь не могла поверить в свою удачу. К этому USB-накопителю даже прилагается программа для гадания.
Может, мне попробовать?

    
  





  


  

    
      "Босс, я передал ей эти вещи. Вы уверены, что не хотите сообщить ей, что эти предметы от вас?" Ху Ран назвался Фэн Юем.
"Не нужно. Просто делай то, что я сказал".
Фэн
 Юй поручил сотрудникам Кириленко разработать программу, а сотрудникам 
Лэй Дацзюня - перевести ее на китайский. Эта программа расчета судьбы - 
та же самая, что использовалась на сайтах знакомств в прошлой жизни Фэн 
Юя. Ее цель - помочь другим людям найти себе пару на основе анкеты.
В
 прошлой жизни Фэн Юй такое программное обеспечение было очень популярно
 во многих странах. Некоторые сайты знакомств также являются такими же.
Фэн
 Юй сказал другим, что это будет новое программное обеспечение, 
совместимое с QQ. Люди смогут использовать это программное обеспечение, 
чтобы отфильтровать незнакомцев, имеющих общие интересы, и добавить их.
Фэн
 Юй заявил, что программное обеспечение заменит penpal и поможет людям 
завести больше друзей. Это увеличит количество пользователей QQ и 
заставит больше людей пользоваться интернетом.
После опробования 
программы все почувствовали, что она будет работать. Но люди в QQ не 
уверены, сколько их пользователей попробуют эту программу. Но Ма Хуатэн 
впечатлен предложением Фэн Юя. Это одна из особенностей QQ. Позволяет 
незнакомцам общаться в Интернете.
Конечно, программное обеспечение, которое дали Чжоу Кэсину, - это специальная версия.
Чжоу
 Кэсинь немного подумала и не стала вводить свое настоящее имя. Она 
использовала прежнее прозвище "Третий самый уродливый человек на земле".
Подтвердите.
Появилось текстовое окно. Пожалуйста, выберите свой возрастной диапазон.
Чжоу Кэсинь последовала инструкциям и ввела все данные, после чего нажала кнопку "Пуск", чтобы запустить тест.
Через минуту появилось текстовое окно.
"Исходя
 из ваших данных, ваш будущий муж должен обладать следующими качествами.
 Его уровень образования должен быть высоким, предпочтительно из 
престижного или зарубежного университета. Рост должен быть от 1,75 до 
1,8 метра. Его возраст - от 24 до 28 лет".
"Его внешность будет не выдающейся и не уродливой. Но он будет выделяться среди толпы. Он из хорошей семьи...".
"Он должен быть с чувством юмора и со знанием дела. Он не тот, кто любит выставлять себя напоказ, он понимает и уважает вас...".
"Согласно нашему анализу, в вашей жизни появился тот самый суженый, которого вы так долго ждали!"
Чжоу Кэсинь был ошеломлен.
Как эта программа может быть настолько точной?
Чжоу
 Кэсинь не вводила никаких требований к своему будущему мужу, и как эта 
программа узнала об этом? Неужели компьютерные технологии сейчас 
настолько развиты?!
В результатах было указано, что этот человек уже появлялся в жизни Чжоу Кэсинь. Неужели это он?
Все эти условия идеально подходили Фэн Юю.
Рост,
 внешность, характер, уровень образования, работа и т.д. точно такие же,
 как у "второго по красоте человека на земле". Это совпадение?
Верно, это должно быть совпадение. Я изменю свое имя и данные и позволю компьютеру пересчитать.
Чжоу Кэсинь быстро закрывает текстовое поле и снова вводит новое имя. 'Вышла из кокона'.
Чжоу Кэсинь снова вводит свои данные, но результаты очень похожи.
Могут ли все результаты быть одинаковыми?
Чжоу Кэсинь немного подумала и ввела имя и данные своей матери. Она была ошеломлена.
Результат соответствует отцу Чжоу Кэсинь. Компьютер даже знает, что они были одноклассниками! Это просто невероятно!
Конечно, это невероятно. Все эти данные были введены Фэн Юем.
Независимо
 от того, как Чжоу Кэсинь назовет свое настоящее имя, Третьим самым 
уродливым человеком на земле или Появившимся из кокона, результаты будут
 соответствовать описанию Фэн Юя.
Фэн Юй почувствовал, что этого 
недостаточно. Он добавил данные своего тестя. Будучи их зятем на 
протяжении стольких лет, он знал о них все.
Но что, если Чжоу Кэсинь введет данные своих одноклассников? Все в порядке. Фэн Юй уже думал об этом.
Когда
 Чжоу Кэсинь попыталась ввести данные своего одноклассника, появилось 
текстовое окно. "Извините. Секрет не может быть раскрыт, так как я могу 
вычислять только три раза в день!"
Чжоу Кэсинь рассмеялась. Эта программа довольно интересная.
Но Чжоу Кэсинь должна признать, что эта программа очень точная.
По крайней мере, она никогда раньше не видела, чтобы ее родители ссорились.
Эту
 программу можно использовать только три раза в день, но это нормально. 
Скоро будет уже за полночь. Чжоу Кэсинь решила сегодня поспать подольше и
 попробовать использовать программу позже.
Это будет считаться следующим днем после полуночи, и у Чжоу Кэсиня снова будет три шанса.
Чжоу Кэсинь пошла в душ, и вот уже ровно полночь, когда она закончила.
Чжоу
 Кэсинь снова нажимает на программу, и появляется сообщение об ошибке. 
"Произошла ошибка. Пожалуйста, проверьте, не повреждены ли какие-либо 
файлы".
Чжоу Кэсинь была озадачена. Ранее программа работала нормально. Почему же теперь она повреждена?
Чжоу
 Кэсинь вытащила USB-накопитель и вставила его снова. Она попробовала 
нажать на программу, но снова появилось то же сообщение об ошибке.
Чжоу
 Кэсинь попробовала открыть другие файлы с USB-накопителя, и они 
работают нормально. Это означает, что USB-накопитель не неисправен.
Чжоу Кэсинь попробовала скопировать программу на свой ноутбук, но все равно не смогла открыть ее.
Фэн
 Юй попросил разработчика включить в программу код самоуничтожения. 
Программа самоуничтожится в полночь или после того, как ее закроют и 
снова включат. Конечно, программа должна работать не менее получаса, 
прежде чем произойдет самоуничтожение.
Таким образом, это помешает Чжоу Кэсинь читать судьбу других людей и заставить ее поверить, что Фэн Юю суждено быть с ней.
Это программа, созданная Фэн Юем, чтобы Чжоу Кэсинь знала, что им суждено быть вместе.
Выключив свет, Чжоу Кэсинь легла на кровать, глядя в потолок.
Неужели второй по красоте человек на земле действительно ее суженый?

    
  





  


  

    
      Два дня спустя завершился первый китайский интернет-саммит. Некоторые
 участники уехали, а с некоторыми удалось договориться о сотрудничестве.
 Некоторые компании даже слились или были приобретены.
Некоторые участники уезжали с улыбкой, а некоторые рассорились с другими участниками. Некоторые из них даже поссорились там.
Фэн Юй остался в здании "Ветер и дождь", чтобы дождаться ответа Ма Юня.
Наконец,
 Ма Юнь позвонил Фэн Юю. Он посоветовался с другими акционерами и хотел 
встретиться с Фэн Юем, чтобы обсудить детали контракта.
Фэн Юй поприветствовал их и пригласил в свой офис.
Чжун
 Цинсянь, Лю Чуаньчжи, Ма Юнь и финансовый директор компании. Финансовый
 директор был представителем компании, которая хотела инвестировать в Ма
 Юня. Но Ма Юнь убедил его уйти в отставку и присоединиться к нему.
Этот
 человек отказался от семизначной годовой зарплаты в долларах США, чтобы
 присоединиться к Ма Юню. Сейчас его зарплата составляет всего 500 
юаней. Это потому, что зарплата Ма Юня также составляет 500 юаней.
У
 Ма Юня не было выбора. Компания может иметь много средств, но у нее 
также большие расходы. Поэтому им пришлось экономить каждый цент, и 
компания может позволить себе отправить на саммит поездом только Ма Юня и
 его финансового директора.
У компании Ма Юня есть только 
Songjiang Olympic и IVECO, и оба подержанные. Большую часть времени Ма 
Юнь и его сотрудники вынуждены ездить по Ханчжоу на велосипедах, 
поскольку они не могут позволить себе даже скутер.
"Присаживайтесь". Фэн Юй сел на диван.
Чжун
 Цинсянь и Лю Чуаньчжи непринужденно сели. В отличие от них, Ма Юнь и 
его финансовый директор сели с опаской, половиной попы касаясь дивана.
Чжун
 Цинсянь потянулся, чтобы открыть маленький шкафчик рядом с ним. Это был
 небольшой холодильник, и он достал оттуда несколько напитков.
"Старая Ма, расслабься. Управляющий Фэн не особенно заботится о формальностях". Чжун Цинсянь рассмеялся.
Ма
 Юнь взял банку освежающей колы и сделал глоток. "Менеджер Фэн, это 
финансовый директор моей компании, Цай Чжунсинь. Он очень помог 
компании".
Фэн Юй посмотрел на Цай Чжунсиня. Это инвестиционный менеджер, которого нанял Ма Юнь?! Почему он выглядит знакомым?
Фэн Юй почувствовал, что видел фотографию этого человека в интернете в 
своей прошлой жизни. Тем не менее, они не могли вспомнить много 
подробностей о нем.
"Привет."
"Добрый день, менеджер Фэн".
"Старик
 Чжун, старик Лю, почему вы не сообщили мне, что вы все вложили деньги в
 такую хорошую компанию?" Фэн Юй притворился сердитым.
"Менеджер 
Фэн, вы большую часть времени находитесь не в Китае. Откуда нам знать, 
что вы все еще заинтересованы в инвестировании в китайские компании?" Лю
 Чуаньчжи рассмеялся.
"Я не упущу ни одной возможности заработать деньги". шутливо ответил Фэн Юй.
Чжун
 Цинсянь рассмеялся и покачал головой. Сумма пожертвований, которую Фэн 
Юй делает каждый год, превышает то, что многие люди могут потратить за 
несколько жизней. Тем не менее, Фэн Юй говорит так, будто для него важен
 каждый цент.
"Хватит шутить с нами. Менеджер Фэн, вы знаете, что 
мы со Стариком Лю хотели увеличить наши доли в этой компании после того,
 как узнали, что вы хотите инвестировать. Но Старый Ма сказал, что 
сотрудничество с вами сделает компанию более успешной". ответил Чжун 
Цинсянь.
Фэн Юй чуть не стошнило кровью, когда он услышал слова Чжун Цинсяня.
Если бы вы все не инвестировали в Alibaba, я бы получил больше акций!
Но
 это не такая уж большая проблема, раз Фэн Юй может получить долю. Кроме
 того, Чжун Цинсянь и Лю Чуаньчжи - его друзья, и это лучше, чем 
позволить Сунь Чжэнъи инвестировать в Alibaba.
"Действительно. Вам
 всем будет трудно добиться успеха, если я не буду участвовать. Наше 
сотрудничество будет взаимовыгодным для всех сторон". уверенно ответил 
Фэн Юй. "Менеджер Ма, каковы ваши условия для нашего сотрудничества?"
"Во-первых,
 мы хотим стать сайтом электронной коммерции. Но нам нужна поддержка 
традиционных предприятий, особенно вашего супермаркета "Тай Хуа". Я 
надеюсь, что Tai Hua Supermarket сможет обменять некоторые акции с 
Alibaba. Немного акций будет достаточно".
Ма Юнь хотел обменять 
больше акций, но Tai Hua Supermarket слишком разросся. Сейчас у них 
более 200 гипермаркетов и почти 300 супермаркетов. Они являются ведущей 
розничной компанией в Азии.
Для компаний очень почетно продавать 
свою продукцию в супермаркетах Tai Hua, так как это символизирует успех и
 качество их продукции.
Рыночная стоимость Tai Hua Supermarket 
Group составляет более 2 миллиардов юаней, а некоторые люди говорят, что
 она должна стоить более 1 миллиарда долларов США. Если Tai Hua 
Supermarket захочет продать себя, многие зарубежные сети супермаркетов 
будут размахивать чеками, чтобы приобрести их.
Некоторые люди 
утверждают, что китайский рынок стоит половину европейского. Хотя это 
немного преувеличено, это также показывает важность китайского рынка.
Фэн
 Юй немного подумал и ответил. "Нет проблем. Я могу согласиться на это 
условие. Вы все можете обсудить это со вторым мастером семьи Ли. Старый 
Чжун, ты уже придумал, как обменять акции?"
"Да. Но нам нужно обсудить это с семьями Ли и Фу".
"Давайте продолжим. Я хочу знать, какие еще у вас есть условия".
"Мы также хотим обменяться акциями с eBay и Amazon". Ма Юнь продолжил.
"Рыночная
 стоимость eBay составляет более 1 миллиарда долларов США. Хотя Amazon 
не котируется на бирже, ее потенциал не ниже, чем у eBay. Если вы 
обменяетесь с ними своими акциями, я стану контролирующим акционером 
Alibaba".
Эти компании стоят в несколько сотен раз больше, чем 
ваша компания. Они могут использовать менее 1% своих акций для обмена на
 более чем половину акций вашей компании. Как вы собираетесь их 
обменять?
Ма Юнь и Чжун Цинсянь обменялись взглядами и спросили. 
"Я вспомнил, что у вас нет акций eBay. Это ваш друг владеет акциями 
eBay, верно?".
"Верно. Это мой близкий друг из России. Кириленко. Старик Чжун и старик Лю также знают его".
Чжун Цинсянь и Лю Чуаньчжи обменялись взглядами. Это действительно лучший миллиардер России.
"Тогда
 я надеюсь, что мы сможем обменяться акциями с этими двумя компаниями 
после развития Alibaba. Но будет безопаснее, если вы сможете владеть 
некоторыми акциями eBay сейчас".
"Нет проблем. Обмен акциями в 
будущем также является частью моего плана. Что касается акций eBay, вам 
всем не стоит беспокоиться.
Большинство инвестиций брата Ки - это
 мое предложение. Если я захочу обменяться с ним акциями, он не 
откажется!" Фэн Юй очень уверен в этом.
"Хорошо. Менеджер Фэн, вы 
инвестируете некоторую сумму денег за часть акций компании. Я надеюсь, 
вы сможете вложить 10 миллионов долларов США за 25% акций".
Фэн Юй
 произвел мысленный расчет. Эта цена немного высока, но это нормально. 
Вложив 10 миллионов долларов, он получит несколько миллиардов долларов в
 будущем. Это все еще отличная сделка.
"Нет проблем! Я согласен".

    
  





  


  

    
      Уладив все свои дела в Китае, Фэн Юй вылетел в Москву. Ему нужно поговорить с Кириленко об обмене акций.
"Хахаха...
 Фэн! Мой друг! Наконец-то ты здесь! Скорее... Я хочу показать тебе мой 
особняк! Часть его уже достроена". Объятия Кириленко все еще так сильны.
Кириленко воспользовался вертолетом, чтобы забрать Фэн Юя, так как это гораздо быстрее.
Этот вертолет - переоборудованный военный грузовой вертолет. Он очень просторный и отремонтирован как бар.
"Фэн, попробуй это. Это фруктовое вино, и ты не опьянеешь". сказал Кириленко, увидев, как Фэн Юй делает маленький глоток.
Фэн был хорош во всех отношениях, кроме выпивки. Даже его шурин, Ли, умеет пить лучше него!
Фэн
 Юй сделал еще несколько глотков и почувствовал, что содержание алкоголя
 в вине примерно такое же, как в красном вине. Оно должно быть около 
10%. Кириленко должен был приготовить это вино для него.
"Брат Ки, давай выпьем!".
Поскольку
 в этом вине низкое содержание алкоголя, Фэн Юй не испугался. Он решил 
выпить с братом Ки, так как Кириленко пьет крепкий алкоголь.
"Хахаха... Выпьем!" засмеялся Кириленко.
Фэн Юй сам наполнил свой бокал, так как не хочет, чтобы Кириленко по ошибке налил крепкий алкоголь.
"Поздравляю, брат Ки. Ты продержался еще один год". Фэн Юй рассмеялся.
Строительство
 особняка Кириленко должно было завершиться в этом году, но он внес 
некоторые изменения в проект и отложил его. Строительство может быть 
завершено только в следующем году.
Кириленко специально внес эти изменения и утверждает, что хочет иметь особняк лучше, чем у Билла Гейтса.
У
 Кириленко был недовольный вид, когда он услышал, как Фэн Юй упомянул об
 этом. "Я тоже думал, что могу отложить свою свадьбу. Но отец настоял, 
чтобы я женился в этом году, так как это будет полезно для карьеры моего
 старшего брата в армии. В любом случае, рано или поздно я должна выйти 
замуж. Я решила больше не тянуть с этим. Не забудьте посетить мою 
свадьбу 7 ноября этого года".
7 ноября - государственный праздник бывшего Советского Союза. В России эта дата осталась праздничной.
Правительство, свергнувшее правительство бывшего Советского Союза, до сих пор придерживается этой даты. Это слишком странно.
"Конечно. Я обязательно приду!" Фэн Юй потер подбородок, думая о том, какой подарок преподнести брату Ки.
Деньги? Акции компании? Брату Ки все это безразлично, ведь он уже один из крупнейших миллиардеров в мире.
Фэн
 Юй должен подарить брату Ки что-то особенное. Хммм... Брат Ки упоминал,
 что его невеста любит картины маслом. Я должен купить одну или две 
картины для Кириленко в качестве свадебного подарка".
"О, Фэн. Когда ты собираешься жениться?" спросил Кириленко.
"Эээ... Я еще не решил. Я скажу тебе, когда решу". ответил Фэн Юй.
"Хорошо...
 Совет для тебя все тот же. Постарайся жениться как можно позже и больше
 наслаждайся холостой жизнью". Мой старший брат сильно изменился после 
того, как женился и завел детей. Вздох..." Кириленко вздохнул.
Фэн
 Юй подумал про себя. Ваш брат изменился, потому что он несет 
ответственность за свою семью. Почему ты говоришь об этом как о чем-то 
плохом?
"Разве ты не хочешь иметь детей?"
Кириленко помолчал
 несколько секунд и сказал. "Да. Кто не хочет иметь собственных детей? 
Одного ребенка недостаточно. Не важно. Давай не будем об этом. Я слышал,
 что цены на металлические минералы сильно выросли. Наше производство 
такое же, как и в прошлом году, но прибыль намного выше".
После 2000 года цены на минералы драгоценных металлов начали расти, и Кириленко радуется.
Но
 цены на уголь и железо растут ненамного. По сравнению с ценами в то 
время, когда они купили шахты, они все еще выше. Из-за инфляции зарплата
 рабочих выросла, и они не получают никакой прибыли.
Фэн Юй и 
Кириленко должны подождать до 2002 года, пока цены на металлы не 
подскочат. Цены на золото и другие драгоценные металлы внезапно вырастут
 после инцидента в США. Они будут продолжать расти в течение нескольких 
лет, и именно это время является самым прибыльным.
В настоящее время даже цены на сырую нефть начинают расти.
В
 прошлом году цены на нефть упали до 10 долларов за баррель, что 
является исторически низким показателем. Многие нефтяные месторождения 
потеряли деньги.
Фэн Юй и Кириленко взяли по одной сумме денег и 
продолжили приобретать эти шахты и нефтяные месторождения. За несколько 
дней до этого цены на нефть выросли до 30 долларов США за баррель.
Хотя
 цены снова упали, прибыль горнодобывающей компании в этом году не 
должна быть низкой. Прибыль должна быть достаточной для финансирования 
50% модернизации вновь приобретенных шахт и нефтяных месторождений.
К
 следующему году все вновь приобретенные шахты и нефтяные месторождения 
должны завершить работы по модернизации. Производство на шахтах и 
нефтяных месторождениях будет намного выше, когда цена на минералы 
вырастет в 2002 году. Именно в это время Фэн Юй и Кириленко получат 
прибыль.
Используйте эту прибыль на модернизацию шахт". Менее чем 
через два года цены на все наши минералы вырастут как сумасшедшие. О, 
если возможно, постарайтесь приобрести несколько золотых шахт. Сейчас 
самое время для роста цен на золото".
Многие люди смеются над 
компанией Фэн Юя и Кириленко за их низкий уровень производства, так как 
на их шахтах есть строгие ограничения на уровень производства.
Но 
эти люди не знают, что Фэн Юй и Кириленко обновили свое оборудование. 
Как только цены на минералы вырастут, они смогут увеличить производство 
более эффективно, чем те старые шахты.
Когда это произойдет, их 
годовой объем производства в три-пять раз превысит текущий. Даже когда 
Фэн Юй и Кириленко не занимаются добычей, стоимость их шахт все равно 
растет, и они не несут никаких убытков.
"Хорошо. Я знаю, что 
сейчас есть два золотых рудника для продажи. Я улажу все дела, и у нас 
будут права на добычу по крайней мере на двадцать лет".
Другие 
люди могут получить права на добычу только на шесть-десять лет. Однако 
Кириленко легко могут получить более длительный срок для своих шахт. 
Именно по этой причине Фэн Юй не спешит начинать добычу.
Кириленко тоже не торопится, ведь до истечения их контрактов еще много времени.
"Когда этот химический завод сможет начать производство?".
"Он
 должен быть полностью запущен не позднее первого квартала следующего 
года. Часть завода уже начала производство, я приобрел несколько 
химических заводов и объединил их. Также наш сталелитейный завод, 
угольный завод и т.д. начали частичное производство и должны быть 
полностью готовы к концу следующего года".
Эти заводы построены недавно и не могут быть полностью запущены в течение короткого времени.
Фэн Юй и Кириленко поболтали, и пилот сообщил им, что они прибыли в особняк Кириленко.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй выглянул из вертолета и был потрясен.
Это всемирно известный русский особняк?
Фэн Юй был поражен его размерами!
Если смотреть сверху вниз, то круглые крыши особняка сверкают золотым цветом и похожи на золотой лук.
Рядом с особняком протекает Москва-река и находится рукотворное озеро! Площадь участка достаточна, чтобы построить жилой комплекс для более чем 100 000 человек в Китае!
Фэн Юй знал, что Россия славится своими роскошными особняками. Но он не знал, что их особняки могут быть настолько великолепными.
Фэн Юй понимал, что в феодальный период для знати было обычным делом строить особняки такого масштаба. В конце концов, самый грандиозный дворец в мире находится в Китае, за ним следует Россия.
Сейчас уже почти 21 век, а в России до сих пор разрешают строить такие особняки.
Это возможно только в России, в США это невозможно. Даже Билл Гейтс может построить свой особняк только в небольшом городе.
Особняк Кириленко находится в Москве, рядом с Большим Кремлевским дворцом.
"Сначала облетите мое поместье. Я хочу показать Фенгу. Фэн, что ты думаешь? Тебе не кажется, что мой особняк выглядит грандиозно, если смотреть сверху вниз?" с гордостью спросил Кириленко. Поместья Фэн Юя в Китае и США не идут ни в какое сравнение с его поместьем.
Даже особняк Билла Гейтса не может сравниться с его особняком!
"Брат Ки, ты использовал золотую краску, чтобы покрасить свою крышу?"
Кириленко с презрением смотрит на Фэн Юя. "Это настоящее фиолетовое золото!"
Пурпурное золото - это сплав золота и металла. Оно более твердое и блестящее, чем золото. Кроме того, оно не требует особого ухода.
В Европе, особенно в Восточной Европе, пурпурное золото символизировало богатство и статус знати. Россия является крупнейшим в мире производителем фиолетового золота, и Фэн Юй помнит, что их горнодобывающая компания владеет одним рудником фиолетового золота.
Не думайте, что пурпурное золото - это сплав, и оно дешево. По сравнению с золотом, цены примерно одинаковые.
Крыши "лука" все покрыты фиолетовым золотом. Неудивительно, что стоимость строительства этого особняка возмутительно высока.
Минутку.
Почему форма этого особняка так знакома?
Фэн Юй внимательно осмотрел поместье и понял, что это такое.
Некоторые части поместья еще не достроены, и как только эти здания будут завершены, поместье будет построено в соответствии с Восемью Триграммами!
"Брат Ки, разве ты не пригласил самого известного архитектора в России для проектирования своего поместья?" Фэн Юй задался вопросом, является ли это тем, что они называют дизайном слияния Востока и Запада.
"Именно так. Я также нанял самого известного дизайнера по реставрации старинных замков из Франции, самого известного архитектора особняков из США и мастера фэншуй из Китая. Ну как? Что вы думаете о фэншуй в моем особняке?" с гордостью спросил Кириленко. Все дизайнеры и архитекторы, которых он нанял, всемирно известны.
А???? Мастер фэншуй?
Фэн Юй хочет сказать Кириленко, что даже он не знает, сколько мастеров фэншуй в Китае являются настоящими мастерами.
Но этот дизайн Восьми Триграмм выглядит как настоящий.
"Брат Ки, я не так много знаю о Фэншуй. Но раз мастер говорит, что это хорошо, значит, это должно быть хорошо". ответил Фэн Юй.
"Ты не можешь сказать, что это за формация?" спросил Кириленко. "Это невозможно. Тот мастер сказал мне, что это самая известная формация Фэншуй в Китае. Он сказал, что все китайцы могут сказать, что это за формация".
Фэн Юй немного подумал и ответил. "Может быть, это потому, что строительство еще не завершено. Если вы позволите мне угадать, то я думаю, что это самая древняя и знаменитая китайская формация Тайчи Багуа!"
"Хахаха... Точно. Формация Тайчи Багуа! Эта формация поможет мне собрать богатство, удачу и долголетие". Кириленко повторил название на своем паршивом мандаринском.
Фэн Юй начал вспоминать. Что это за формация Фэншуй - формация Тайчи Багуа? Даже если это формация Фэншуй, вы уверены, что она не используется для выбора могил?
В Китае есть деревня Багуа, и Фэн Юй не может вспомнить, была ли она основана Лю Боуэном или Чжугэ Ляном. Но эта деревня не выглядит процветающей.
Возможно, он действительно увеличивает продолжительность жизни, но Фэн Юй не уверен. Раз брат Ки считает, что это правда, значит, так и должно быть.
"Ты видел гору и реку возле особняка? Это лучшее место для фэншуй. Внешняя часть построена по формации Багуа, а внутренняя - по формации Тайчи. У этого искусственного озера будет два павильона, и они построены в соответствии с вашим традиционным китайским павильоном". взволнованно ответил Кириленко.
Фэн Юй хотел спросить Кириленко. Ведь рядом есть река, зачем вам еще нужно озеро? Вы не думаете, что это лишнее? Если в вашем поместье будет больше воды, значит, будет лучше Фэншуй?
"После завершения строительства здесь будет 108 комнат, и это в соответствии с этим... формированием небесных звезд. Тот мастер попросил меня построить 365 комнат, но из-за нехватки места мы можем построить только 108 комнат с 360 окнами".
Фэн Юй задумался на некоторое время, прежде чем понял, о чем говорит Кириленко. Твой отец не живет с тобой. Какой смысл строить такой большой особняк?
108 комнат... даже если менять комнаты каждый день, и вычесть дни, когда вы находитесь в США или Китае, пройдет год, прежде чем вы сможете спать в каждой комнате.
Русские тоже любят жить в больших домах?
Древние китайские дома большие, с большим количеством комнат. У них много детей, а у богатых семей - больше десятка детей и еще больше внуков.
Но какой смысл иметь столько комнат, если ты не хочешь иметь много детей? В древние времена у русских были рабы, слуги и т.д. Но все, что у вас есть сейчас, - это помощники и телохранители. Есть ли необходимость строить такой огромный особняк?
Ваш особняк такой большой, и вам нужно нанять много помощников и телохранителей. Не бери в голову. С состоянием брата Ки, он легко может себе это позволить.
"Лев, сажай вертолет", - проинструктировал Кириленко. "Фэн, давай я покажу тебе комнаты особняка. Тебе наверняка понравится, и ты сможешь использовать его в качестве образца для своего собственного особняка в будущем. Может быть, я попрошу своих архитекторов помочь вам спроектировать его".
Фэн Юй принужденно улыбнулся. "Хаха... Давай поговорим об этом в другой раз".
Фэн Юй не заинтересован в пустом особняке. Даже если он и заинтересован, он не будет строить такой огромный особняк.
"Фэн, подойди сюда. Это оперный театр. Хотя он не очень большой, в нем может поместиться до 100 человек. Его также можно использовать как кинотеатр".
"Фэн, посмотри на эту комнату. Это бальный зал. Мои гости могут здесь петь, танцевать и ужинать. Скоро у меня будет бал, и ты должен на нем присутствовать".
"Фэн, это моя любимая комната. Там есть прекрасный бар, а в этих комнатах - погреб. В нем я храню лучшие спиртные напитки со всего мира".
"Это пекарня, здесь пекут хлеб для всех в особняке. Вон та комната на кухне. Она больше, чем кухни в пятизвездочных отелях".
"Вы должны знать, для чего предназначена эта комната. Это спортзал для баскетбола. Я буду приглашать лучших баскетболистов нашей страны, чтобы они провели матч с моей командой NBA".
"Это баня. Это копия ванной комнаты древнего императора вашей страны. Она прекрасна".
......
После осмотра особняка у Фэн Юя закружилась голова. Не все комнаты в особняке являются спальнями. Среди комнат есть спортзалы, подвалы, оперный театр, столовая и т.д.
Фэн Юй даже не ожидал, что у Кириленко есть пекарня и такая большая баня.
После экскурсии Фэн Юй начал думать, не построить ли ему такой же особняк. Он сможет время от времени проводить в нем свой отпуск.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй болтал с братом Ки, попивая фруктовое вино. Хотя содержание алкоголя в вине было небольшим, Фэн Юй тоже захмелел.
"Фэн, сначала отдохни. Мне нужно сначала проверить, как идет строительство моего хранилища".
Телохранители
 помогли Фэн Юю добраться до его комнаты. Хотя Кириленко и Фэн Юй 
близки, Фэн Юй не имеет права посещать его хранилище.
Тук... тук... тук... тук...
Фэн
 Юй озадачен. Что это за телохранители стучат в дверь? Разве это не 
особняк Кириленко? Разве у них нет ключей от комнат? Есть ли кто-то в 
комнате?
Изнутри комнаты раздаются звуки шагов, и дверь открывается. В дверях появилась женщина.
Хотя Фэн Юй не мог четко разглядеть, кто это, он знал, что это должна быть Елена.
"Господин
 Фэн, почему вы так пьяны? Присаживайтесь. Я принесу вам воды". Елена 
помогла Фэн Юю сесть на диван и сняла с него обувь, после чего подбежала
 и налила ему стакан воды.
Фэн Юй глотнул воды. По вкусу она напоминала медовую воду с мятой. Выпив воду, он почувствовал себя лучше.
Прошло
 много времени с тех пор, как Дун Сюэбин встретил Елену. Елена совсем не
 изменилась. Она по-прежнему красива и по-прежнему любит Фэн Юя.
Елена стояла рядом с Фэн Юем и нежно поглаживала его по голове. Ее сила была в самый раз, и это очень расслабляло.
"Елена, спой для меня песню". сказал Фэн Юй.
Елена
 была вне себя от радости. Откуда господин Фэн узнал, что она училась 
пению? Это значит, что господин Фэн все это время следил за ней.
Елена
 начала петь сентиментальную русскую песню. У нее приятный голос, а 
песня - об одинокой девушке, скучающей по своему возлюбленному.
Фэн Юй никогда раньше не слышал эту песню, но почувствовал, что она приятная.
"Елена, вы не думали о том, чтобы выпустить альбом? Альбом песен?" Фэн Юй прижал руку Елены к своему лбу.
Елена взволнованно спросила. "Господин Фэн, вы хотите сказать, что я могу выпустить свой собственный альбом?"
"Конечно. У тебя вокальный голос. Если ты выпустишь альбом, он обязательно будет продаваться". твердо ответил Фэн Юй.
Голос
 Елены очень похож на голос китайской певицы Чжан Цзинъин, которая 
нравилась Фэн Юю в его прошлой жизни. Фэн Юй считал, что если он сможет 
перевести хиты Чжан Цзинъин на русский язык, или дать ей мелодию и 
попросить русского автора текстов дополнить ее, а также попросить 
Кириленко продвигать ее, то она обязательно станет известной певицей в 
Восточной Европе.
Елена также может спеть несколько старых песен, 
которые в будущем снова станут популярными. Многие дивы пели длинные 
песни, и это очень нормально.
"Спасибо, господин Фенг".
"Я 
много раз говорил, что не нужно меня благодарить. Я не могу дать тебе 
свою любовь, и раз ты хочешь быть со мной, я помогу тебе исполнить твои 
мечты".
Фэн Юй понял, что не желает отпускать Елену. Он не знает, 
является ли он собственником или у него изменился менталитет, но он 
никогда не позволит Елене покинуть его!
Хотя они не встречались некоторое время, чувства Елены к Фэн Юю не изменились.
Фэн
 Юй задумался. Елена сказала, что хочет танцевать до конца своих дней. 
Но с возрастом она не сможет делать некоторые танцевальные движения.
Балет
 очень нагружает тело танцора, особенно ноги. Фэн Юй не хочет, чтобы 
Елена танцевала слишком долго. С помощью Кириленко Елена стала ведущей 
танцовщицей своей труппы. Сейчас у нее не так много выступлений, но она 
продолжает упорно тренироваться.
Елена может быть молодой и красивой, но Фэн Юй считает, что ее жизнь не должна вращаться только вокруг балета.
Фэн Юй не знает, как убедить Елену сменить профессию, но Кириленко предложил Елене выучить мандаринский язык.
Изучать новый язык нелегко. Некоторые языки похожи, и их легче выучить. Но разница между русским и мандаринским слишком велика.
Кириленко
 сказал Елене, что Фэн - китаец. Если ты хочешь быть с Фенгом, ты должна
 выучить китайский язык и понимать китайскую культуру.
Итак, Елена начала серьезно изучать китайский язык. Для изучения нового языка очень важны практика, аудирование и письмо.
Елена начала смотреть китайские фильмы, слушать китайские песни, и постепенно ей стало нравиться петь.
Фэн Юй рад, что у Елены появилось новое хобби. Он считает, что человек не должен зацикливаться только на чем-то одном в жизни.
Елене
 стало нравиться петь, и Фэн Юй хочет поддержать ее интерес. Карьера 
певца может длиться гораздо дольше, чем карьера танцора. Многие певцы 
поют до семидесяти-восьмидесяти лет, но танцоры не могут танцевать до 
этого возраста.
Танцы больше нагружают тело, чем пение.
"Господин Фэн, вода готова. Вы хотите принять ванну?" тихо спросила Елена.
Фэн Юй встал и взял Елену за руку. "Иди и помоги мне вымыть спину".
.......
Когда
 Фэн Юй проснулся утром, Елена все еще свернулась калачиком в его 
объятиях. Они провели три раунда веселья прошлой ночью, и Елена устала.
Елена сразу же просыпается, когда Фэн Юй садится. Господин Фэн не спит, и как она может продолжать спать?
Когда Елена попыталась сесть, ее одеяло сползло. Она быстро натягивает его, чтобы прикрыть грудь.
"Господин Фэн, вы голодны? Я принесу вам завтрак".
"Не
 нужно. Давай позавтракаем вместе. Разве я не говорил, что когда мы 
одни, тебе не нужно так прислуживать мне?" Фэн Юй заправил длинные 
волосы Елены за уши и поцеловал ее в лоб.
Как можно не любить такую милую девушку?
Фэн
 Юй задумался, хорошо ли, что Елена встретила его. Без Фэн Юя Елена 
могла бы выйти замуж за русского офицера или стать игрушкой для 
какого-нибудь политика. По крайней мере, Фэн Юй хорошо относился к Елене
 и дал ей хорошую жизнь.
Но Елена также может встретить того, с кем ей суждено быть вместе, и жить долго и счастливо.
Однако Фэн Юй подумал про себя. Кто сказал, что я не тот, кто ей предназначен?
Может быть, Елене суждено стать моей!
Джейн Чжан

    
  





  


  

    
      "Фенг, что ты сказал? Ты хочешь, чтобы я помог тебе найти 
композитора, который поможет тебе писать партитуры?". Кириленко 
озадачен. Если Фэн хочет получить несколько песен для Елены, он может 
нанять кого-то для их сочинения. Но Фэн Юй говорит так, будто хочет 
написать песни сам.
Но даже если Фэн Юй хочет написать песни, 
почему он не может написать их сам? Почему он должен нанимать 
композитора для написания нот?
"У меня в голове есть несколько 
мелодий, и я хочу, чтобы кто-то записал их, пока я напеваю". Хотя Фэн Юй
 умеет играть на гитаре, он не знает, как ее написать. Для него будет 
слишком хлопотно пробовать ноту за нотой на гитаре.
"Тебе это нужно сейчас?"
"Да.
 Я боюсь, что потом могу забыть мелодии. О, помоги мне также найти 
переводчика. Я буду писать китайские песни, и мне нужен кто-то, кто 
будет переводить их на русский. Что еще, по-твоему, мне нужно?"
"Хорошо. Подожди немного. Я позвоню".
Через
 час из вертолета вышел пожилой мужчина с белыми волосами и направился 
прямо в оперный театр. У Кириленко в особняке есть переводчики.
"Фэн, это господин Пудовкин, известный в Москве музыкант. Тебе нужно только спеть песню, а он ее полностью запишет".
Фэн
 Юй начал насвистывать часть песни. Пудовкин сначала был невозмутим, но 
после того, как он прослушал еще часть песни, его глаза просветлели.
Эта мелодия прекрасна, и это их русский стиль музыки. Как этот китаец написал такую красивую мелодию?
После
 того как Фэн Юй закончил насвистывать песню, Пудовкин сел за пианино и 
начал играть песню. Фэн Юй закрыл глаза и прислушался. Пудовкин, 
послушав его свист, сыграл всю песню!
Фэн Юй продолжает насвистывать другую песню, и Пудовкин снова запомнил песню! Он может запомнить две песни без ошибок.
Записав третью мелодию, Фэн Юй остановился. Он может запомнить только четыре китайские песни в русском стиле.
, , , , и . Одна из этих песен написана Пу Шу, две - Ли Цзянем, а последняя - Шуй Му Нянь Хуа.
Все эти песни в русском стиле.
Фэн Юй пел раньше, а остальные три еще не появились.
Из-за Елены Фэн Юю пришлось снова стать композитором.
Через
 некоторое время переводчик перевел китайский текст Фэн Юя и дал Фэн Юю 
русскую версию. Фэн Юй взглянул и заметил, что некоторые части 
отличаются от его собственного перевода. Но Фэн Юй не является 
профессиональным переводчиком, и некоторые слова не могут выразить то 
значение, которое он хотел.
Когда Фэн Юй запел по-русски, Пудовкин начал играть на пианино.
После
 того как песня закончилась, Пудовкин похлопал и спросил. "Господин Фэн,
 это красивая песня, но ваш вокал не подходит для нее. Вы не против, 
если я дам кому-нибудь другому спеть эту песню?".
Черт! Меня принижают!
Хорошо.
 Фэн Юй признает, что его голос не подходит для того, чтобы быть певцом,
 и более того, эта песня написана для Елены. Ее голос намного лучше, чем
 его.
"Господин Пудовкин, эта песня написана для кого-то другого. Извините."
Пудовкин
 заволновался. "Господин Фэн, такая хорошая песня должна быть исполнена 
кем-то подходящим. В противном случае она будет звучать некрасиво!"
Фэн Юй махнул рукой Елене, которая сидела в стороне.
"Елена, спой несколько строк для господина Пудовкина".
Елена
 не могла вспомнить всю песню, но смогла спеть несколько строк. Глаза 
Пудовкина засияли. Этот голос идеально подходит для этой песни. Неужели 
эта песня написана для нее? Она может так хорошо петь после одного 
прослушивания. Гениально!
Пудовкин закончил слушать, как Фэн Юй поет все три песни, и взял текст. Он внес некоторые поправки и спел ее один раз сам.
Хотя
 переводчик профессиональный, он не имеет музыкального образования. 
Некоторые слова могут передать смысл, но звучание не подходит для песни.
 После того как Пудовкин изменил некоторые слова, песня зазвучала 
приятнее.
"Спасибо, господин Пудовкин, за помощь. Не могли бы вы 
помочь мне написать партитуру? Когда мы соберем достаточно песен, я 
разрешу ей выпустить альбом".
Сейчас певцы уже не выпускают свои альбомы ни на пластинках, ни на кассетах.
Их альбомы выходят либо на CD, либо на DVD. Конечно, не на каждую песню
 в альбоме будет музыкальное видео, иначе стоимость будет слишком 
высока".
"Нет проблем. Остальные песни предоставьте мне. Я сочиню 
несколько песен или попрошу своих друзей написать несколько для нее. 
Девушка, вы не хотите присоединиться к моей компании?" - спросил 
Пудовкин. спросил Пудовкин.
Кириленко нахмурился. "Господин Пудовкин. Вам она не кажется знакомой? Позвольте вам напомнить. Она танцовщица".
Танцовщица? Танцовщица может так хорошо петь? Хватит шутить... Подождите... Это она?
"Это она балерина, Елена?!"
Пудовкин
 разочарован. Елена уже является одной из ведущих танцовщиц лучшей 
балетной труппы мира. Она находится на пике своей карьеры, и почему она 
присоединяется к его компании в качестве новой певицы?
Елена 
легонько взяла Фэн Юя за руку и с нетерпением смотрит на Пудовкина. 
Пудовкин - один из лучших музыкантов в России и Восточной Европе.
Фэн
 Юй сказал. "Господин Пудовкин. Хотя Елена не может присоединиться к 
вашей компании, она может стать вашей ученицей, если вы готовы учить".
Пудовкин
 обрадовался. "Конечно! Я готов передать ей все, что знаю. У нее самый 
красивый голос, который я когда-либо слышал. Господин, готовы ли вы 
предоставить песни такого качества на длительный срок?"
Фэн Юй закатил глаза. Разве я похож на человека, которому нужно продавать песни, чтобы заработать на жизнь?
Пудовкин
 видел отношение Фэн Юя и знал его ответ. Он вздохнул и спросил. "В 
Китае много гениев. Я слышал одну прекрасную песню, и я слышал, что ее 
написал китайский школьник. Ты знаешь его?"
Фэн Юй почувствовал гордость за то, что его похвалил известный музыкант.
Прежде
 чем Фэн Юй ответил, Елена сказала. "Учитель, эта песня тоже написана 
господином Фэном". Елена смотрит на Фэн Юя с восхищением, заставляя Фэн 
Юя чувствовать себя еще более гордым.
Глаза Пудовкина широко 
раскрылись. Этот человек перед ним - такой гений? Он так талантлив в 
музыке, но, похоже, эта индустрия его не интересует. Как же так!
"Я
 обещаю, что в течение трех месяцев подготовлю Елену до следующего 
уровня, и в это время она сможет начать запись своего альбома!"
Фэн Юй рассмеялся. "Спасибо, господин Пудовкин".
Лес белых берез

    
  





  


  

    
      Елена уехала с Пудовкиным учиться пению, и Фэн Юй рад, что она может наслаждаться нормальным образом жизни.
После обеда Фэн Юй немного вздремнул, а затем услышал звук вертолета.
Кириленко кого-то привез. Это брат Ке из Украины. Брат Ке помогал им получать банковские кредиты до распада Советского Союза.
"Фэн, мы давно не виделись". Брат Ке подошел к Фэн Юю и обнял его.
"Рад снова видеть тебя, брат Кэ".
Фэн
 Юй приехал в Москву не для того, чтобы посетить особняк Кириленко. Он 
приехал, чтобы проверить, как идут его дела здесь. Брат Ке участвует в 
большинстве бизнесов Кириленко в Восточной Европе.
Брат Кэ 
поражен. Когда он познакомился с Фэн Юем, он думал, что Фэн Юй - обычный
 друг Кириленко и обладает некоторой властью в Китае.
Но теперь 
Фэн Юй - главный миллиардер Азии и второй богатейший человек в мире. 
Кириленко, который очень близок с Фэн Юем, также стал главным 
миллиардером Восточной Европы, а его состояние оценивается более чем в 
10 миллиардов долларов США!
Брат Кэ может показаться, что дела 
идут хорошо в эти несколько лет, но его активы стоят всего несколько 
сотен миллионов. Он ничто по сравнению с Кириленко, не говоря уже о Фэн 
Юй.
Всякий раз, когда брат Ке думал об этом, он сожалел.
"Пойдемте, выпьем". Кириленко потащил всех в бар в своем особняке.
Фэн Юй предпочел пить пиво, а Кириленко и брат Ке пили байцзю.
"Фэн,
 твой бизнес становится все больше и больше, он расширился до США. А я 
все еще застрял в Украине. Вздох..." вздохнул брат Ке.
Больше 
всего брат Кэ жалел о том, что не получил банковский кредит, когда стал 
поручителем Кириленко и Фэн Юя в прошлом. Если бы он знал, что рубли 
будут обесцениваться как сумасшедшие, он бы тоже нашел способы получить 
кредиты, и все было бы уже не так.
Но об этом не стоит жалеть. В то время брат Кэ испугался, когда увидел процентные ставки, которые взяли Кириленко и Фэн Юй.
Фэн Юй посмотрел на Кириленко и ничего ему не ответил. В конце концов, он не близок к брату Кэ.
"Хахаха...
 Брат Ке, когда я ехал в США, я пригласил тебя с собой. Ты тот, кто не 
хотел ехать. Теперь жалеешь?" Кириленко засмеялся.
"Когда ты 
уезжал в США, я готовился к свадьбе. Как я могу уехать? Вы также должны 
знать о моей семье. Хотя положение моего отца в Украине выше, чем 
положение твоего отца в России, но как ты можешь сравнивать Украину с 
Россией? Мой отец всегда занят, и за мной следят. Вот почему я не могу 
поехать в США".
Брат Ке расстроен. Он попал туда, где он сейчас 
находится, благодаря своему отцу. Но также из-за отца он ограничен во 
многих сферах.
"Все в порядке. После того как мы будем 
сотрудничать, твое богатство будет расти очень быстро. Твой отец тоже 
собирается на пенсию, и он сможет продвинуть твоего младшего брата 
вверх. Когда твой младший брат поднимется в ранге, ты будешь свободен".
подумал
 про себя Фэн Юй. Все эти влиятельные семьи бывшего Советского Союза 
одинаковы, и у них обязательно есть сын, который служит в армии. В семье
 брата Ке младший брат служит в армии, а старший занимается бизнесом. 
Они противоположны семье брата Ки.
"Фэн, я думаю, что твоя сеть 
супермаркетов и твои шахты будут успешными, но сайт электронной 
коммерции... может ли он действительно приносить деньги?" спросил брат 
Ки.
"Брат Ке, ты знаешь, откуда берется большая часть богатства 
брата Ки? Акции eBay. Эти слухи о чистой стоимости брата Ки - ложь. 
Реальные активы брата Ки стоят гораздо больше. eBay также является 
сайтом электронной коммерции, а это будущее. У него большой потенциал".
Брат
 Ки повернулся и посмотрел на Кириленко. Кириленко гордо кивнул. Он 
продал большую часть своих акций eBay, но это были неголосующие акции. 
Фэн Юй сказал ему не продавать голосующие акции. Стоимость его 
голосующих акций могла упасть, но в будущем она вырастет. В любом 
случае, он уже получил большую прибыль, продав другие акции.
"Но я слышал, что цены на акции eBay падают, и eBay не зарабатывает деньги".
"Это верно.
Сейчас eBay не зарабатывает деньги, но в течение двух лет eBay начнет 
зарабатывать деньги, и цены на ее акции снова вырастут. Все инвестиции в
 новый бизнес не приносят первоначальной прибыли. Интернет-сайт 
электронной коммерции может спасти аренду физических магазинов и 
позволить потребителям легко делать покупки. Они просто ищут то, что им 
нужно, и это экономит им много времени от похода в торговый центр. Все, 
что им нужно, - это подключение к Интернету и персональный компьютер".
"Кроме
 того, если каждый сможет сказать, что этот бизнес прибыльный, все будут
 им заниматься. Как мы собираемся получать высокую прибыль от этого? 
Есть много умных и богатых людей. Но в будущем они будут смотреть на нас
 сверху, потому что им не хватает той дальновидности, которая есть у 
нас".
Кириленко нуждается в помощи брата Ке и таких же людей, как 
он, если он хочет запустить свой сайт электронной коммерции во всех 
русскоязычных странах.
Даже если брат Ке не захочет участвовать, 
ничего страшного. Они пригласили брата Ке, и он не будет препятствовать 
выходу их сайта в Украину.
Слова Фэн Юя убедительны, а брат Кэ, 
похоже, не решается. Он хочет заработать больше денег, но Кириленко 
сказал ему, что первые три года этот сайт электронной коммерции не будет
 приносить никакой прибыли.
Кириленко и Фенг не против потерять от 300 до 500 миллионов долларов США.
Но
 брат Ке не может позволить себе такие потери. После создания сети 
супермаркетов вместе с Кириленко у него не так много свободных денег. Он
 не может позволить себе потерять еще 200-300 миллионов долларов США.
Кроме
 того, инвестируя в эту интернет-компанию, он израсходует все свои 
средства, что не позволит ему сделать другие инвестиции. Кроме того, 
инвестируя с Кириленко, он чувствует себя последователем. В прошлом брат
 Кэ был лидером этой группы военных второго поколения.
Фэн Юй и Кириленко ничего не сказали и продолжали курить свои сигары. Они ждали, когда брат Кэ примет решение.
Брат Кэ поднял голову и спросил. "Кириленко, что насчет остальных? Они согласились?"
Кириленко кивнул.
"Все они в деле, кроме тебя".
Брат
 Ке стиснул зубы и сказал. "Хорошо. Я вложу 200 миллионов долларов США".
 Он не осмелился вложить все свои оставшиеся средства.
Но Брат Ке 
не знает, что он будет сожалеть о сегодняшнем решении. Если бы он знал, 
что электронная коммерция может быть настолько прибыльной, он должен был
 использовать все свои деньги и взять кредиты для инвестиций.

    
  





  


  

    
      Кириленко связался со всеми своими друзьями в Восточной Европе, и 
брат Ке - последний. Он также является самым важным. Возможно, статус 
брата Ке сейчас не так высок, как у Кириленко, но многие друзья 
Кириленко ближе к брату Ке. Если бы брат Ке решил не участвовать в этой 
инвестиции, те, кто согласился, могли бы передумать.
Теперь же брат Ки согласился участвовать в этом предприятии.
Вечером брат Ки пригласил большую компанию друзей в свой особняк на вечеринку.
Елена потащила Фэн Юя на танцплощадку, чтобы потанцевать. Это не сложный танец, и они просто покачивались в такт ритму.
"Как твой сегодняшний урок пения? Господин Пудовкин очень строгий?" спросил Фэн Юй.
"Господин
 Пудовкин относится ко мне очень хорошо. Хотя он и строгий, но по 
сравнению с моим бывшим учителем танцев, он намного лучше". Когда Елена 
упомянула своего бывшего учителя, в ее глазах все еще были признаки 
страха.
Фэн Юй крепко обнял Елену. Он наблюдал и знал, что детям, 
готовящимся стать танцорами или оперными актерами, приходится нелегко. 
Учитель будет ругать и бить детей за любое неправильное движение и не 
кормить их.
"Теперь все в порядке. Это в прошлом. Сейчас не 
учитель выбирает вас. Это вы выбираете учителя. Если вы недовольны этим 
учителем, мы его заменим".
"Нет... Господин Пудовкин мне очень подходит". Это первый раз, когда Елена опровергает Фэн Юя.
"Хорошо. Тогда мы не будем его менять".
"Я
 сегодня выучила несколько дыхательных техник, и мое дыхание может 
длиться дольше, когда я пою. Можно я спою для тебя позже?" Елена очень 
хочет показать Фэн Юю, чему она научилась.
Фэн Юй заметил, что в бальном зале есть небольшая сцена, которую можно использовать для пения.
"Если ты хочешь петь, просто спой песню позже". Фэн Юй с любовью погладил Елену по голове.
После окончания музыки Фэн Юй и Елена сели рядом. Девушка поднялась на сцену и подала сигнал группе, после чего начала петь.
У девушки прекрасный голос, она должна быть профессиональной певицей. Елена с завистью смотрит на эту девушку.
С юных лет Елена росла в танцевальной труппе, и ее самое большое желание - быть в центре внимания на сцене.
После того как девушка закончила свою песню, многие зааплодировали. Елена встала и подбежала к группе. Она хочет петь дальше.
Брат Ки пьет со своими друзьями, а Фэн Юй не присоединился к ним. Он сидел там, наслаждаясь пением и танцами, и ел фрукты.
Когда группа начала играть музыку, Фэн Юй слегка похлопал и ободряюще посмотрел на Елену.
Елена слегка покачивалась в такт ритму.
Когда Елена начала петь, в зале воцарилась тишина. Все погрузились в сладкий голос Елены.
Это совсем не похоже на то, как Елена пела вчера. Елена принадлежит сцене и только там может показать весь свой потенциал.
Мужчины и женщины на танцполе раскачивались под песню Елены. Елена выбрала классическую русскую песню, и ритм немного быстрее.
Многие люди в бальном зале, включая Фэн Юя, начали хлопать в такт ритму.
После того, как песня закончилась, Елена поклонилась и пошла обратно к Фэн Юю.
Публика зааплодировала, и кто-то крикнул Елене, чтобы она спела еще одну песню.
Но Елена проигнорировала их и села рядом с Фэн Юем. Она начала чистить виноградину и кормить Фэн Юя.
"Твой голос прекрасен. Ты определенно станешь следующей суперзвездой России". сказал Фэн Юй.
"Да. Я сделаю все возможное". уверенно ответила Елена.
Прежде чем Фэн Юй успел что-то сказать, он вдруг нахмурился. Двое мужчин подошли к ним и смотрели на них сверху вниз.
"Вы
 балерина Елена? Я не знал, что ты еще и поешь. Давненько я не видел, 
как вы танцуете. Выйди на сцену и станцуй для нас. А также спойте еще 
две песни". Высокомерно приказал молодой человек в шляпе.
Когда 
Елена выделилась из своей балетной труппы, многие стали обращать на нее 
внимание. Но в это время пошли слухи, что она принадлежит Кириленко.
Поэтому
 некоторые люди отступили. Но позже они поняли, что у Кириленко 
действительно есть любовница в труппе, но эта девушка не Елена.
Некоторые люди снова начали нападать на Елену.
Однако Елена и Кириленко близки, и они не могут навязываться Елене.
Сегодня
 все по-другому. Этот человек стал деловым партнером Кириленко и 
считает, что раз Кириленко женится и не заинтересован в Елене, то 
Кириленко не помешает ему заполучить Елену.
Этот человек видел Елену на сцене раньше, но он никогда не ожидал, что Елена будет сидеть с азиатом.
И
 что с того, что этот парень - азиат? Россия - самая сильная страна в 
мире! Кто боится азиата? Даже если этот парень - китаец или японец, в 
России он никто!
"Я не буду сегодня танцевать". Елена отказалась. "Я тоже пела раньше, и мне больше не хочется петь".
"Я
 хочу, чтобы ты пела, и ты должна петь! Я хочу видеть, как ты танцуешь, 
ты должна танцевать для меня! Не думай, что этот азиат сможет тебя 
защитить! Это Москва!" кричал молодой человек в шляпе.
Фэн Юй 
взглянул на этого молодого человека. Он не знает этого человека, и 
Кириленко не представил его. Это значит, что он неважный человек.
Если
 Елена хочет петь, Фэн Юй поддержит ее. Если она захочет танцевать, Фэн 
Юй также поддержит ее. Но если она не хочет ничего делать, никто не 
может ее заставить!
"Отвали!" крикнул Фэн Юй.
Фэн Юй крикнул по-русски, и собеседник смог его понять. Этот молодой человек пришел в ярость от того, что его ругает азиат!
"Ты сам напросился!" Молодой человек потянулся к воротнику Фэн Юя.
Вдруг сзади выскочили двое мужчин и начали избивать юношу. Даже другой молодой человек, который был с ним, был избит.
Фэн Юй махнул рукой. "Выбросьте его!"
Фэн Юй повернулся к Елене и спросил. "Где мы остановились раньше?"
Суматоха привлекла взгляды других людей, и музыка прекратилась. Кириленко сердито бросился к ним.
Примечания переводчика:
Прощай, моя наложница

    
  





  


  

    
      Молодой человек в шляпе с трудом поднялся на ноги и крикнул Кириленко. "Кириленко! Дай мне пистолет! Я убью этого азиата!".
Другой молодой человек добавил. "Я могу убить его голыми руками!".
Кириленко бросился к первому молодому человеку, ударил его кулаком и пнул другого молодого человека.
"Вы двое хотите умереть?!"
Оба
 молодых человека были ошеломлены. Они думали, что Кириленко бросился к 
ним, чтобы заступиться за них. Но кто знает, что Кириленко первым делом 
ударил их!
Фэн Юй махнул рукой, и два телохранителя встали позади 
него. С самого начала и до конца телохранители Фэн Юя не проронили ни 
слова.
О... эти два телохранителя - американцы и не понимают 
по-русски. Даже если они что-то скажут, никто в бальном зале не сможет 
их понять.
"Кириленко, что ты делаешь? Почему ты нас ударил?! Этот азиат... А-а-а..."
Молодой человек в шляпе хотел что-то сказать, но Кириленко ударил его по лицу. "Заткнись! Кто ты такой, чтобы мне приказывать?!"
Кириленко
 рассвирепел. Фэн Юй никогда раньше не видел брата Ки с таким выражением
 лица. Если брат Ки не на его стороне, он начнет беспокоиться.
Кириленко
 повернулся к Фэн Юю. "Фэн, как ты хочешь, чтобы я разобрался с этими 
двумя?! Я обещаю, что выполню любое твое желание, даже если ты хочешь, 
чтобы они исчезли навсегда!"
Фэн Юй не сделал никакого выражения, но те двое молодых людей испугались. "Брат Кириленко... нам жаль... мы извинимся".
Но
 Кириленко даже не посмотрел на них. Для Кириленко Фэн Юй - больше, чем 
все в этом бальном зале. Эти два никчемных представителя второго 
поколения посмели создать проблемы Фэн Юю и даже хотели убить его. 
Только за это Кириленко вычеркнет их имена из списка деловых партнеров.
Как поступить с этими двумя молодыми людьми, решать Фэн Юю.
Кириленко
 может показаться властным, но у него нет намерения убивать их. В конце 
концов, Кириленко никогда не заставлял никого исчезать навсегда.
Кириленко знал, что Фэн Юй тоже не захочет убивать этих двух людей, поэтому он так и сказал.
Кириленко может выглядеть необдуманным и импульсивным, но он также очень хитер.
"Не
 берите в голову. Они сорвали вашу вечеринку. Просто прогони их". Это 
особняк Кириленко, и Фэн Юй должен проявлять уважение к хозяину.
Более того, Кириленко проявил уважение к Фэн Юю, преподав урок этим двум молодым людям.
Фэн Юй и Кириленко - друзья, и Фэн Юй не будет просить Кириленко убить его друзей.
Кириленко
 махнул рукой, и несколько телохранителей подбежали к этим двум молодым 
людям. "Никогда больше не позволяйте мне видеть вас двоих в Москве! 
Также автомобильный бизнес не будет иметь ничего общего с вами двумя!".
Двое молодых людей хотели что-то сказать, но были унесены телохранителями Кириленко.
Кириленко посмотрел в сторону сцены и кивнул. Группа снова заиграла музыку, и вечеринка продолжилась.
Некоторые люди продолжали смотреть в сторону Фэн Юя. Они хотели знать, кто этот азиат, чтобы Кириленко заступился за него.
Только
 брат Ке знает личность Фэн Юя и считает, что Кириленко не сделал ничего
 плохого. Эти два молодых человека глупы, что не выяснили, кто этот 
человек, прежде чем вести себя так высокомерно. Если такое случится в 
Украине, он переломает им ноги!
Семья этих двух людей, возможно, 
имеет некоторое влияние, но по сравнению с помощью и прибылью Фэн Юя, 
каждый знает, на чьей стороне стоять. Кроме того, Кириленко знал Фэн Юя 
много лет, а этих двух молодых людей знал совсем недавно.
"Фэн, что случилось?" Кириленко сел рядом с Фэн Юем и спросил.
"Ничего. Эти двое нацелились на Елену". спокойно ответил Фэн Юй.
"Прости,
 Фэн. Я не подумал об этом. Я предупрежу остальных, чтобы никто из них 
не трогал Елену". Кириленко ответил извиняющимся тоном.
Кириленко 
обещал Фэн Юю позаботиться о Елене. Но теперь некоторые мужчины 
нацелились на нее. Это значит, что он не выполнил своего обещания. В то 
же время он чувствовал, что слишком легко отпустил этих двоих. Если 
кто-то посмеет напасть на его женщин, он сломает им как минимум одну 
ногу!
"Все в порядке.
Везде есть идиоты, но я надеюсь, что это не повторится".
"Это точно не повторится!"
Фэн Юй поднял свой коктейль для тоста с Кириленко.
Остальные
 обсуждали Фэн Юя неподалеку. Им было интересно, кто этот азиат, что 
Кириленко относится к нему с таким уважением. Это Москва. Даже если сюда
 приедет Билл Гейтс, Кириленко тоже не будет таким вежливым.
Некоторые, кто был близок с братом Ке, пошли спросить его о Фэн Юе.
Брат Ке улыбнулся и сказал. "У Кириленко есть хороший друг из Китая... Нет... Это его брат из Китая. Вы все об этом знаете?"
Некоторые
 были озадачены, а один человек сразу же воскликнул. "Брат Ке... ты 
говоришь, что этот азиатский парень - китайский Фэн?!"
"Кроме 
него, кто еще может заставить Кириленко так волноваться? Для Кириленко 
все мы не так важны, как Фэн. Он смог достичь того уровня, на котором 
находится сегодня, в основном благодаря помощи Фенга".
"Эээ... может нам подойти и сказать ему тост?"
Брат
 Ке покачал головой. "Разве вы все не заметили, что Фэн не любит пить? 
Женщина рядом с ней принадлежит Фенгу. Неудивительно, что Кириленко 
заботился о ней, но не прикасался к ней".
Некоторые из мужчин, 
наблюдавших за Еленой, покрылись холодным потом. К счастью, это были те 
два идиота, которые подошли к Елене. Будь они поспешнее, их бы 
вышвырнули из этого круга общения.
Некоторые женщины из 
танцевальной труппы Елены были вне себя от радости. Изначально они были 
игрушками для этих вторых поколений, но теперь они обрели новую цель. 
Теперь они должны стать ближе к Елене.
Эти женщины хотят узнать 
Фенга через Елену. Фенг - главный миллиардер Азии, он помог Кириленко 
стать главным миллиардером Восточной Европы. Они не жадные. Им 
достаточно того, что они входят в сотню самых богатых людей России.
Фэн Юй считает, что после этого случая никто больше не посмеет приставать к Елене.
Поскольку Фэн Юй объявил, что Елена - его женщина, он не хочет, чтобы к ней приближались мужчины.

    
  





  


  

    
      Брат Ки и другие гости уехали на следующий день.
Брат Ки и Фэн 
Юй сидели в павильоне у искусственного озера и ловили рыбу. Но они оба 
плохо ловили рыбу и не поймали ни одной рыбки за полдня.
"Фэн, я 
слышал, что ты хочешь приобрести компанию Advanced Micro Devices 
Semiconductor (AMD). Прошло уже много времени, но почему ты до сих пор 
не купил ее?" - спросил Кириленко. спросил Кириленко.
"Торопиться 
некуда. Еще через год-два стоимость этой компании упадет еще больше, и я
 решу, приобретать ли мне AMD или инвестировать в Intel".
В 
прошлой жизни Фэн Юя AMD когда-то была конкурентом Intel. Но они быстро 
потерпели поражение от Intel. Технологии Intel более совершенны, чем у 
AMD, и Фэн Юй не уверен, что AMD сможет обогнать Intel после того, как 
приобретет их. AMD может выиграть у Intel, если Фэн Юй вложит 
неограниченные средства в разработку их продукции. Но это будет 
невыгодно.
Поскольку акционеры AMD не хотят продавать свои акции, 
Фэн Юй может позволить себе подождать. Сначала он вырастит свою Nvidia, 
и, возможно, Nvidia будет легче приобрести AMD.
"Фэн, я вспомнил, 
что ты упоминал, что Microsoft не может войти в индустрию аппаратного 
обеспечения, потому что они сильнейшие в индустрии программного 
обеспечения. Если они войдут в индустрию аппаратного обеспечения, они 
будут атакованы всеми компаниями, производящими аппаратное обеспечение, и
 Microsoft может быть утянута ими вниз. Даже если Microsoft случайно 
преуспеет, они будут вынуждены разделиться. Почему вы участвуете в 
стольких отраслях? Не боитесь ли вы стать мишенью для других компаний?" с
 любопытством спросил Кириленко.
"Именно поэтому все мои компании 
разделены, а не находятся под единым брендом. Таким образом, их не 
считают монополией и не принуждают к разделению. Компании, которые я 
приобрел, - это более слабые компании в отрасли, и никто не подумает, 
что я пытаюсь монополизировать рынок. Но в будущем я хочу выступить 
против всех других компаний в той же отрасли в одиночку".
Кириленко был ошеломлен амбициями Фэн Юя. В одиночку противостоять всем другим компаниям в той же отрасли?! Возможно ли это?
"Feng, Microsoft и Intel - гиганты в своих отраслях. Их стоимость сейчас составляет более 50 миллиардов долларов США".
Хотя
 Фэн Юй и богат, он не настолько богат, чтобы идти против этих 
предприятий. Его общие активы даже нельзя сравнить ни с одной из этих 
двух компаний.
"Десять лет назад Microsoft тоже была маленькой 
компанией, и у меня не было денег. Microsoft использовала десять лет, 
чтобы стать самой дорогой компанией в мире. Для сравнения, я использовал
 десять лет, чтобы стать вторым в мире миллиардером. Мои активы выросли 
более чем в 10 000 раз. Почему я не могу достичь этой цели еще за 10 
лет?".
"Даже если я не смогу достичь ее за десять лет, я использую
 двадцать или тридцать лет. В любом случае, я еще молод, верно? Даже в 
возрасте Баффета и Сороса они все еще много работают. Мне всего лишь 
двадцать лет. Если я поставлю себе цель стать самым богатым человеком в 
мире, то до тридцати лет у меня не будет никаких целей. Это будет 
слишком скучно".
Кириленко потерял дар речи от слов Фэн Юя. Он уверен, что Фэн Юй станет самым богатым человеком в мире еще до тридцати лет.
Инвестиции
 Билла Гейтса слишком сосредоточены, и темпы роста его активов не могут 
сравниться с Фэн Юем. Кроме того, чистая стоимость Фэн Юя продолжает 
расти, в то время как цены на акции Microsoft падают. Чистая стоимость 
Билла Гейтса падает с каждым днем.
Но все же мечта Фэн Юя слишком трудна для успеха.
Чтобы
 построить такую компанию, Фэн Юй должен иметь много средств и владеть 
несколькими компаниями стоимостью более 50 миллиардов долларов США. 
Какие компании могут вырасти до такого уровня?
Возможно, Lenovo 
Group, но там Фэн Юй не принимает окончательных решений. Tai Hua 
Supermarket Group может вырасти до размеров Walmart. Но пакет акций 
разделен между слишком многими сторонами, и Фэн Юй не является главным 
лицом, принимающим решения.
Возможно ли это для других компаний 
Фэн Юя? Интернет-компании могут быстро расти, но если очередной 
интернет-пузырь лопнет, их стоимость резко упадет.
Просто 
посмотрите на фондовый рынок США. Многие интернет-компании были 
исключены из списка, а еще больше обанкротились в этом году.
Число таких интернет-компаний продолжает расти.
Откуда у Фэн Юя взялась уверенность, чтобы говорить такие вещи?
Фэн
 Юй обрел уверенность благодаря знанию будущего этих технологий. Он 
знает, что Amazon и компании, в которые он инвестировал, в будущем будут
 стоить по меньшей мере несколько миллиардов долларов США.
Фэн Юй 
может преуспеть в том, чего не могут достичь другие. Если он не 
попытается, то будет чувствовать себя некомфортно. Ну и что, если он 
потерпит неудачу. Даже если половина его компаний разорится, он все 
равно останется самым богатым человеком в мире.
Даже если Фэн Юй больше не будет самым богатым человеком в мире, он все равно сможет начать все с нуля.
Узнав
 о мечтах Фэн Юя, Кириленко почувствовал, что тот слишком неамбициозен. 
Он мечтал стать одним из главных миллиардеров мира и добился этого.
Кириленко
 также хочет стать выше Билла Гейтса и остальных и стать главным 
миллиардером после Фэн Юя. Он все еще не достиг этой цели.
Но Фэн Юй сказал Кириленко, что он не так уж далек от достижения этой цели. Он достигнет этой цели в течение пяти-десяти лет.
Как
 сказал Фэн Юй, без долгосрочной цели будет очень скучно. Кириленко 
начинает размышлять, стоит ли ему ставить долгосрочную цель. Даже если 
он не сможет ее достичь, но он должен работать в этом направлении.
Например,
 приобретение всемирно известной винодельни? Самое известное Шато Лафит 
Ротшильд принадлежит старейшей богатой семье Европы - семье Ротшильдов.
Кириленко может создать ликерный бренд и сделать этот бренд лучшим алкогольным брендом в мире.
Возможно, Кириленко сможет работать с Фенгом, чтобы осуществить его мечту. Быть на вершине мира.
Кириленко глубоко задумался.
Мечты
 Фэн Юя не могут быть достигнуты в одиночку. Ему нужна группа людей, 
которые думают одинаково, чтобы работать с ним для достижения этой 
мечты.
Например, Чжун Цинсянь, Лю Чуаньчжи, Камеда Масао и Фу Гуанчжэн.
Кириленко
 тоже подходит. Фэн Юй не убеждал Кириленко помочь ему. Тем не менее, он
 верит, что, узнав о его мечтах, Кириленко примет решение.
Фэн Юй надеется, что Кириленко поможет ему, так как это облегчит ситуацию.
После
 долгой паузы Кириленко резко дернул удочку и быстро смотал леску. 
"Хахаха... Наконец-то я поймал рыбу. Давайте съедим ее сегодня на ужин".
Выбросив рыбу в ведро, Кириленко посмотрел на Фэн Юя и спросил. "Фэн, у тебя амбициозная мечта. Можешь взять меня с собой?"
Фэн Юй улыбнулся. "Конечно. Мы же братья, верно?!"
Рыба Фэн Юя также проглотила его наживку.
Примечания переводчика:
Семья Ротшильдов

    
  





  


  

    
      Завершена работа над сайтом электронной коммерции Фэн Юя и Кириленко.
 Он будет использовать модель B2C, и это очень похоже на amazon. 
Компании будут продавать свою продукцию потребителям напрямую.
Но 
этот сайт только запущен, и в настоящее время он все еще теряет деньги. 
Их цель - увеличить количество пользователей и зарегистрированных 
клиентов. Это необходимо для того, чтобы потребители привыкли к покупкам
 через Интернет.
В России и Восточной Европе экономика сейчас не в
 лучшем состоянии. Если бы цены на драгоценные металлы не выросли, 
российская экономика была бы еще хуже.
К счастью, в последние два года Россия развивала свое сельское хозяйство, и зависимость от импорта продовольствия снизилась.
Но
 Россия по-прежнему сталкивается с проблемой. Население городов растет, а
 население сельских районов сокращается. Некоторые небольшие города в 
сельской местности почти опустели.
Никто не хочет жить в местах с 
низким уровнем населения. Модель семейных и мелких ферм США, Австралии и
 Канады не работает в России. Поэтому от этого выиграли многие китайцы, 
особенно из провинции Лунцзян. Они арендовали фермерские земли в России 
для ведения сельского хозяйства.
Это также выгодная ситуация для 
обеих сторон. Российская земля не пропадает зря, а фермеры из Китая 
могут заработать немного денег.
Фэн Юй считает, что он совершил 
ошибку, отодвинув развитие электронной коммерции на несколько лет 
вперед. В настоящее время наиболее подходящей моделью для электронной 
коммерции должна быть модель B2B, так как очень мало потребителей будут 
делать покупки через Интернет. В крайнем случае, они просто купят книгу 
или несколько мелких товаров.
Это совсем не похоже на время перед 
возрождением Фэн Юя. В то время потребители покупали в Интернете даже 
предметы роскоши, не говоря уже о предметах повседневной необходимости.
Есть
 еще одна вещь, которая делала Фэн Юя беспомощным. Индустрия логистики 
еще не развита. Например, в Китае есть только три крупные логистические 
компании. Во-первых, это государственные почтовые отделения, затем Wind 
and Rain Logistics и SF Express.
Когда Ван Вэй основал SF Express,
 Фэн Юй заставил своих людей одолжить Ван Вэю 100 000 юаней и не вернул 
этот долг. Ему интересно, помнит ли Ван Вэй об этом.
Фэн Юй не 
намерен приобретать SF Express. Хотя логистика приносит прибыль, в 
будущем он может просто сотрудничать с Ван Вэем. Иногда Фэн Юй задается 
вопросом, как Ван Вэй вернет ему долг, если он объявится и скажет Ван 
Вэю, что тот одолжил ему денег на создание компании.
Вернет ли Ван
 Вэй Фэн Юю в десять раз, в сто раз больше суммы займа или предложит 
акции? Но как бы Ван Вэй ни собирался вернуть ему долг, выражение его 
лица должно быть бесценным.
Отдаст ли Ван Вэй Фэн Юю все, чем 
владеет? Если это Фэн Юй, то он никогда этого не сделает. В крайнем 
случае, он предложит другой стороне половину своего богатства. Но если 
другая сторона захочет больше, он не согласится.
Фэн Юй не хочет 
использовать эту услугу, чтобы заставить Ван Вэя вернуть долг, но Фэн Юй
 все равно будет чего-то хотеть. Ван Вэй в прошлой жизни Фэн Юя был 
скрытным человеком. Он не дает интервью, и в Интернете о нем очень мало 
новостей. Его компания не принимает инвестиций и не котируется на бирже.
Хотя
 многие люди говорили Ван Вэю, что если SF Express выйдет на биржу, он 
станет одним из главных миллиардеров Китая или даже Азии.
Но Ван 
Вэй спросил этих людей. Почему я должен позволить SF Express получить 
листинг? У SF Express все хорошо и нет недостатка в средствах для 
развития. Почему я должен позволить компании выйти на биржу и делить 
прибыль с другими? Не лучше ли мне поделиться частью прибыли со своими 
сотрудниками?
Фэн Юю нравится отношение Ван Вэя, и он хотел бы с ним подружиться.
Компания
 Wind and Rain Logistics полностью покрывала три провинции 
северо-восточного региона до Пекина, включая все уезды. Но от Пекина до 
южного региона они могут охватить только некоторые крупные провинции и 
города. Даже государственные почтовые отделения лучше, чем они.
Но у Wind and Rain Logistics лучше обслуживание клиентов и быстрее.
По крайней мере, большинство клиентов выбрали бы их для 
межпровинциальных поставок, так как они немного дешевле. Если клиенты 
предпочтут долгосрочное сотрудничество с Wind and Rain Logistics, им 
будут предоставлены некоторые скидки.
Прибрежные провинции и юг от
 Чанцзяня - это территория SF Express. Они охватывают все города, уезды и
 даже Гонконг и Макао. Что касается остальной части Китая, они могут 
доставлять грузы только в главные города провинций.
Таким образом,
 обе логистические компании покрывали всю территорию Китая и лишь 
немного уступали правительственным почтовым отделениям. По сравнению со 
временем до возрождения Фэн Юя, они стали намного сильнее многих 
логистических компаний.
В прежней жизни Фэн Юя, кроме 
государственных почтовых отделений и SF Express, существовали Yunda 
Express, Kuayue Express, Tiantian Express, Beijing ZJS Express и Tongzi 
Express - четыре основные логистические компании в Китае. В Китае также 
работают иностранные логистические компании, такие как FedEx, DHL и др.
Эти
 логистические компании способствовали развитию электронной коммерции. 
Многие из этих компаний даже гарантировали клиентам, что они получат 
товар на следующий день после покупки.
Логистические компании 
создали новую популярную профессию - курьер. Только SF Express наняла 
более 300 000 курьеров. В Китае должно быть несколько миллионов 
курьеров, работающих на логистические компании.
Сейчас SF Express 
владеет лишь немногим более 1 000 грузовиков и нанимает около 20 000 
сотрудников. Wind and Rain Logistics владеет чуть более 2 000 грузовиков
 и имеет всего около 30 000 сотрудников. По сравнению с предыдущей 
жизнью Фэн Юя, у SF Express есть грузовые самолеты.
Но Wind and 
Rain Logistics и SF Express все еще могут поддерживать свою прибыль. 
Хотя их масштабы не так велики, как у логистических компаний в 
предыдущей жизни Фэн Юя, они все равно преуспевают.
В России дела обстоят гораздо хуже, чем в Китае. Их логистическая компания была создана недавно.
Если бы Кириленко и Фэн Юй не воспользовались их услугами, их прибыль упала бы более чем на 90%!
Фэн
 Юй понял, что он был слишком встревожен. Он не получает никаких 
преимуществ, будучи первым в этой отрасли. Наоборот, он понесет убытки, 
если начнет заниматься электронной коммерцией сейчас.
Предположим,
 Фэн Юй открыл бы логистическую компанию и сайт электронной коммерции 
двумя годами позже. В этом случае он все равно сможет занять рынок 
Восточной Европы, а его инвестиции будут намного меньше.
Только сейчас Фэн Юй понял, что неосознанно совершил такую большую ошибку.
Фэн
 Юй решил спросить мнение других, таких как Чжун Цинсянь, Камеда Масао, 
Фу Жунци и т.д., прежде чем принимать решение. По крайней мере, они 
намного лучше Фэн Юя во многих областях.
Фэн Юй также должен 
провести исследование рынка перед принятием решения. Мир немного 
изменился после его перерождения. Хотя основные события не изменились, 
изменилось время.
Фэн Юй потер подбородок и подумал, не создать ли ему команду советников? Но это кажется излишним.
Фэн Юй знал, что не станет прислушиваться к каждому полученному совету, а команда советников ему не очень-то и нужна.
Неважно.
 В будущем я смогу просто тщательно обдумывать каждое решение. К 
счастью, прибыль в будущем намного больше, чем потери сейчас.

    
  





  


  

    
      "Фенг, вчера вы упомянули, что подарите мне акции Amazon. Когда ты дашь мне?"
Фэн Юй был ошеломлен. Черт! Я вчера вечером пил фруктовое вино, неужели я напился?
Фэн
 Юй вспомнил, что произошло вчера. Он действительно упоминал о чем-то 
подобном, но это было не то, что сказал Кириленко. Кириленко сказал 
только половину.
Вчера вечером, когда Фэн Юй и Кириленко общались, Фэн Юй рассказал Кириленко об Alibaba.
Кириленко слышал, что Фэн Юй инвестировал в компанию электронной коммерции в Китае. Он более уверен в этой отрасли.
Кириленко
 подумал, что Фэн Юй пытается сделать то же, что и eBay. Продать 
концепцию, получить листинг и сбросить акции с прибылью после роста цен 
на них.
Раз Фэн Юй сказал, что Amazon будет зарегистрирован еще 
через два года и инвестировал в аналогичную компанию в Китае, значит, он
 настроен серьезно. Эта отрасль будет прибыльной в будущем.
Фэн Юй
 сказал Кириленко подождать, пока Alibaba вырастет в течение двух лет, и
 обменять акции eBay на акции Alibaba. Это позволит сохранить 
сотрудничество между обеими компаниями и снизить их риск.
Кириленко не будет отвергать Фэн Юя, так как это хорошо.
Кириленко
 не знает разницы между B2B, B2C и т.д. и знает только, что Alibaba, 
eBay и Amazon - это все компании электронной коммерции.
Фэн Юй сказал Кириленко, что хотя все три компании являются компаниями электронной коммерции, их операционные модели отличаются.
Alibaba
 в настоящее время является платформой между компаниями и обслуживает 
поставщиков. Все сделки осуществляются в больших объемах.
eBay ориентируется на частных лиц, где частные лица продают свои товары другим частным лицам, а eBay взимает номинальную плату.
Amazon продает свои товары частным лицам, поскольку Amazon покупает книги и затем продает их онлайн потребителям.
Alibaba
 и eBay более выгодны, чем Amazon, поскольку их издержки ниже. Они не 
владеют никакими товарами и лишь предоставляют платформу.
Но Amazon отличается от них. Все книги Amazon покупаются и перепродаются, и их капитальные затраты намного выше.
Вы можете рассматривать Alibaba и eBay как торговые центры.
Они сдают торговые площади в аренду розничным торговцам и получают 
доход от аренды. Эти две компании должны только управлять этими 
компаниями и не нуждаются в дополнительном капитале.
Amazon можно 
рассматривать как супермаркет. Им нужно привозить товары, прежде чем 
продавать их своим клиентам. Может показаться, что их затраты выше, но в
 долгосрочной перспективе они снизятся.
Например, супермаркет Tai 
Hua. Их поставщики сначала поставляют им товары, а Tai Hua Supermarket 
будет рассчитываться по кредиту ежемесячно или ежеквартально.
Сходство
 между всеми сайтами электронной коммерции заключается в том, что их 
средства должны проходить через интернет-компании, и Amazon имеет 
большее преимущество перед двумя другими компаниями.
Это связано с
 тем, что Amazon хранит средства дольше и имеет лучший денежный поток. 
Это как в супермаркете, где всегда есть средства на счетах".
Фэн Юй сказал Кириленко, что отдаст ему акции Amazon, а взамен хочет получить акции eBay.
Акции, которые они обменивают, - это голосующие акции, так как неголосующие акции не имеют смысла.
Фэн
 Юй кивнул и сказал. "Мы можем сделать это в любое время. Через 
несколько дней я поеду в США. Если вы поедете, мы можем провести обмен 
там. Но если у тебя нет времени, мы можем подождать до твоей свадьбы".
"Я
 не могу уехать из России в этот период. Отец ругал меня за то, что я 
почти все время отсутствую. Почему он меня ругает? Я еду в США на 
работу! Я еду туда зарабатывать их деньги, а он все равно недоволен 
мной". Кириленко ворчал.
"Все нормально. Спешить некуда. Вы можете
 отдыхать дома, так как скоро выходите замуж. Но если вы хотите иметь 
детей, я советую вам сократить употребление алкоголя. Разве ты не 
заметил, что переспал со столькими женщинами, но ни одна из них не 
забеременела?".
Лицо Кириленко изменилось. "Фэн, не ругай меня... Ты хочешь сказать, что у меня проблемы с потенцией?"
Фэн Юй махнул рукой и заговорил как эксперт. "Я не уверен, но знаю, что обильное питье влияет на потенцию.
Например, я могу делать это несколько раз за ночь и не нуждаюсь в помощи виагры. А ты?"
Фэн
 Юй сказал это с гордостью. Хотя виагра производится его компанией, ему 
не нужно ее использовать. Это лекарство для неудачников!
Кириленко
 неожиданно рассмеялся. "У меня проблемы с потенцией?! По-моему, это у 
тебя проблемы! У меня уже есть ребенок в США. Не надо на меня так 
смотреть". Я уже подтвердила это. Это ты должен волноваться. Ваша 
китайская девушка и Елена не беременны, верно?".
После того, как Кириленко закончил говорить, он гордо посмотрел на Фэн Юя.
Фэн
 Юй не ожидал, что у Кириленко будет ребенок в США. Неудивительно, что 
его отец не разрешает ему ехать в США. У Кириленко здесь политический 
брак, и это очень важно для его семьи. Но его первый ребенок будет не от
 этой жены.
В будущем у Кириленко будет большая проблема.
"Тск... тск... тск... тск..." Фэн Юй издал этот звук и посмотрел на Кириленко, не говоря ни слова.
Кириленко разозлился. Что значит "тск... тск... тск... тск..."? Ты не веришь мне?
Фэн
 Юй увидел, что Кириленко сейчас взорвется, и рассмеялся. "Как ты 
собираешься оставить свое состояние? Какому ребенку ты его отдашь? В 
Китае есть такая поговорка. И ладонь, и тыльная сторона руки сделаны из 
мяса. Незаконнорожденный ребенок - все равно твой ребенок!".
Кириленко
 закатил глаза. "Я не закончил раньше. Мой ребенок в США - это дочь. 
Когда она выйдет замуж, я подготовлю большое приданое, и мое состояние 
останется сыну".
Смех Фэн Юя прекратился, и он чуть не подавился. 
Черт! Я снова сделал неверное предположение. Этот незаконнорожденный 
ребенок - дочь.
Значит, у Кириленко не будет проблем. Если только 
он не живет в феминистской стране. Если нет, то большинство дочерей 
выдают замуж, и видные семьи, такие как семья Кириленко, не будут 
против.
Это очень распространено в Китае. Незаконнорожденные 
сыновья пострадают из-за состояния семьи. Но большинство 
незаконнорожденных дочерей останутся невредимыми, и о них даже будут 
хорошо заботиться.
Это делается для того, чтобы использовать их для политических браков и помочь сыну первой жены".
Фэн Юй решил сменить тему. Он не сможет выиграть у этого русского медведя в этом вопросе!
"Брат
 Ки, я забыл тебе кое-что сказать. Нам нужно разработать программное 
обеспечение для платежей, и это принесет нам самую высокую прибыль в 
будущем!"

    
  





  


  

    
      Платежное программное обеспечение? Кириленко озадачен. Разве у нас 
сейчас нет интернет-банкинга? Зачем нам разрабатывать программное 
обеспечение для платежей? Продавать его банкам?
Фэн Юй увидел 
замешательство на лице Кириленко и объяснил. "Брат Ки, на нашем сайте 
электронной коммерции есть две формы оплаты, верно? Один вид - это 
оплата сначала, до того как поставщик отгрузит товар, а другой - оплата 
после получения товара, верно?"
"Верно. Первая - банковским переводом, а вторая - наличными. Какое отношение они имеют к платежному программному обеспечению?".
"Это
 платежное программное обеспечение называется платежной платформой 
третьей стороны, которую также называют кредитным посредником. 
Посмотрите на наш нынешний способ оплаты. Клиент может отказаться от 
товара, если при получении товара он выберет наличные. Мы понесем убытки
 на транспортировку. Это также приведет к образованию товарных запасов. У
 нас нет другого выбора, кроме как использовать этот способ, чтобы 
привлечь клиентов и установить с ними доверительные отношения".
"Если
 клиент использует банковский перевод, а товар, который он получил, 
отличается от того, что он купил, он не может отказаться от товара. 
Другая сторона получила деньги, и что вы можете сделать? Будет слишком 
хлопотно требовать возврата денег, и клиент будет чувствовать себя 
обманутым".
"В настоящее время должна существовать сторонняя 
платежная платформа - программное обеспечение, которое мы собираемся 
разработать. Покупатель сначала заплатит нам, а мы сообщим продавцу, 
чтобы он отправил товар. Когда покупатель получит товар и подтвердит 
его, мы выпустим платеж продавца. Таким образом, мы сформируем защиту 
для обеих сторон".
"Если покупатель считает, что с товаром 
возникли проблемы, он может подать жалобу, и сайт проверит ее. Платеж не
 попадает к продавцу, и покупателю легче получить возмещение. Не будет 
проблем, когда продавец отказывается делать возврат. Покупатель будет 
защищен, что повышает кредитоспособность нашего сайта. Кроме того, он 
может заменить наличный расчет при получении товара. Это позволит 
избежать траты транспортных расходов.
Покупатель должен вернуть товар, прежде чем он сможет получить возмещение. Это позволит избежать ненужных потерь для продавца".
Кириленко
 понял, о чем говорит Фэн Юй, и спросил. "Почему другие вам поверят? 
Будучи кредитным посредником, ты должен предоставлять гарантии и иметь 
хороший кредитный послужной список, чтобы люди тебе доверяли".
Фэн
 Юй указал на Кириленко и себя. "Мы и есть доверие. Мы будем гарантом 
для нашего стороннего платежного программного обеспечения. С нашими 
активами клиенты будут доверять нам, так как мы не обманем их деньги. 
Кроме того, даже если их деньги были обмануты, мы можем позволить себе 
компенсировать их".
"Мы станем гарантом?" Кириленко не думал об 
этом. Но то, что сказал Фэн Юй - правда. Никто не подумает, что Фэн и он
 обманут клиентов на такую маленькую сумму. Текущее количество 
пользователей все еще невелико. Даже если в день будет совершаться 
миллион транзакций, и каждая транзакция будет стоить 1 000 долларов США,
 это всего лишь 1 миллиард. Любой из них может легко себе это позволить.
"Подожди... Фенг, а эти банки согласятся?" спросил Кириленко.
"Мы
 должны обсудить с банками. Мы даем гарантию клиентам и не берем ни 
цента прибыли. Кроме того, это увеличит количество транзакций. Почему 
они будут отказываться?"
"Подождите... мы не получаем с этого 
никакой прибыли? Если мы собираемся быть гарантом, мы должны внести 
определенную сумму денег. Разработка программного обеспечения и текущие 
расходы - это не маленькая сумма. Если мы не получаем от этого никакой 
прибыли, значит, мы зря тратим деньги!". Кириленко смотрит на Фэн Юя 
так, будто Фэн Юй - идиот.
"Нет... нет... нет... мы не понесем 
никаких убытков. Наоборот, мы можем использовать это программное 
обеспечение, чтобы заработать больше денег. Когда это программное 
обеспечение будет разработано, прибыль от него может быть даже выше, чем
 от нашего сайта электронной коммерции."
"Позвольте мне привести 
вам простой пример. Посмотрите на банки. Когда вы открываете 
сберегательный счет в банке, банк будет хранить ваши деньги в 
безопасности и давать периодические проценты.
Конечно, банк не понесет никаких убытков, так как он будет использовать ваши деньги для выдачи кредитов, инвестиций и т.д.".
"Но
 самый важный фактор из всего этого - транзакции. Независимо от того, 
вносите ли вы деньги на депозит или снимаете, транзакции будут. Из этих 
транзакций и складывается вся прибыль".
Кириленко в 
замешательстве. Его финансовые знания слишком ограничены по сравнению с 
Фэн Юем. Сначала он понял, что сказал Фэн Юй, но когда Фэн Юй сказал, 
что прибыль приходит от транзакций, он запутался.
Как может быть 
прибыль от записей о сделках? Это всего лишь запись. Разве это так 
ценно? Если это поддельная бухгалтерская операция, то для некоторых 
людей она может быть ценной. Тем не менее, большинство людей не 
занимаются поддельной бухгалтерией. О какой прибыли говорит Фэн Юй?
"Знаете
 ли вы о кредитном рейтинге в США? Как они определяют кредитный рейтинг?
 По банковским операциям человека! Ваши сбережения, оттоки, долги, 
притоки, погашение долгов и т.д. Вы это понимаете?"
Кириленко 
кивнул, а затем покачал головой. Он знал о Credit Score, но все еще не 
понимал, как они будут зарабатывать деньги на информации о транзакциях?
Фэн
 Юй терпеливо объяснил. "По вашим ежемесячным притокам я могу определить
 ваш доход, а по ежемесячным оттокам я могу предсказать ваше 
потребительское отношение. Ваши транзакции также подскажут мне, над чем 
вы работаете и какие товары любите покупать. Все это требует анализа 
Больших Данных, и то, что мы хотим получить от анализа, - это 
потребительские привычки."
"Благодаря вашим транзакциям я буду 
знать ваши привычки в расходовании средств, и у меня будет преимущество,
 когда дело дойдет до рекламы для вас. Я смогу показывать вам ту 
рекламу, которая вас заинтересует. Верно?"
Кириленко кивнул. То, 
что сказал Фэн Юй, - правда. Он любит выпить, и бизнесмены, которые ищут
 его сотрудничества, будут угощать его и предлагать алкоголь, который он
 раньше не пробовал.
В прошлой жизни Фэн Юй многие замечали, что 
реклама на Tabao связана с их предыдущими покупками. Даже реклама на 
других сайтах интернет-магазинов такая же. Это происходит потому, что на
 этих сайтах используется одно и то же стороннее платежное программное 
обеспечение.
Данные, собранные с помощью стороннего платежного программного обеспечения, ценны как для покупателей, так и для продавцов.
"Кроме
 того, мы можем узнать, какой продукт пользуется большей популярностью 
благодаря этим транзакциям, и мы можем увеличить производство этих 
продуктов и снизить наши затраты".
Вот почему в интернете так 
много популярных товаров, которые были в прошлой жизни Фэн Юя. Без 
поддержки Больших Данных кто будет знать, какой продукт будет популярен,
 и кто осмелится производить их в больших объемах? С помощью стороннего 
платежного программного обеспечения можно узнать, какой товар будет 
популярен.
Кириленко взволнованно сказал. "Это значит, что мы можем увеличить расходы клиентов на нашем сайте, верно? Это хорошо!"
Фэн Юй: "......"
Вы
 можете думать только об увеличении расходов клиентов? Разве вы не 
думаете о сотрудничестве с фабриками по производству популярных товаров?
 Вы также можете получить прибыль, продавая им эту информацию!
Примечания переводчика:
Кредитная история

    
  





  


  

    
      "Брат Ки, это программное обеспечение для платежей - то, что 
позволяет мне уверенно конкурировать с другими ТНК. Ты знаешь о 
финансовой индустрии, но знаешь ли ты, что такое интернет-банк?".
В
 прошлой жизни Фэн Юя, Alipay Ма Юня - это третья по величине в мире 
сторонняя платежная платформа. Ее масштабы и количество пользователей 
самые высокие, и в то же время у нее было много конкурентов. Это 
означает, что многие люди могут видеть высокую прибыль от сторонних 
платформ.
В этой жизни сторонние платежные платформы появятся 
раньше. Они будут использоваться на eBay, Amazon, Alibaba и 
интернет-компаниями Polar Bear. У Фэн Юя будет возможность получить 
контроль над тремя основными рынками - Северной Америки, Китая и 
Восточной Европы. Его платежное программное обеспечение будет намного 
лучше, чем платежные платформы в его предыдущей жизни.
В прошлой 
жизни Фэн Юя Yahoo, Softbank и команда Ма Юня совместно разрабатывали 
технологию Alipay. Когда Ма Юнь был генеральным директором, он отделил 
Alipay и перевел ее в свою собственную компанию. Это решение было 
неоднозначным и вызвало спор между тремя сторонами.
Цены на акции 
Yahoo упали, но цены на акции Alibaba продолжали расти из-за Alipay. 
Оценочная стоимость Alipay намного выше, чем у группы сайтов Alibaba, и 
он стал ее самым ценным активом.
Кириленко задумался, услышав, как
 Фэн Юй упомянул интернет-банк. Что в нем такого сложного для понимания?
 Это же просто интернет-банк.
"Фэн, я знаю об этом. Это как 
Nasdaq, где все сделки происходят в электронном виде. Акции - это тоже 
финансовые инструменты. Значит, акции на Nasdaq - это все интернет-банк,
 верно?"
Фэн Юй достал две сигары и передал одну Кириленко. Тот 
сделал затяжку и сказал. "То, о чем говорится, тоже считается 
интернет-банком. Но интернет-банк, о котором я говорю, совсем другой. 
Интернет-банк - это не только использование интернет-технологий на 
традиционных финансовых инструментах. Наш интернет-банк будет 
действовать в режиме онлайн. Независимо от рынка, услуг, продуктов, 
правил и т.д.
будет проходить в режиме онлайн. Не будет никаких 
физических прилавков, все будет происходить онлайн. Не будет никакого 
личного взаимодействия, и даже если вы наймете брокера, все коммуникации
 будут осуществляться онлайн".
"Фэн, это неправильно. Если я найму
 брокера, а общение будет происходить онлайн, как я подпишу контракт? 
Как я буду платить ему зарплату, и как я могу ему доверять?" ответил 
Кириленко.
"Вот тут-то и приходит на помощь наша Платежная 
платформа для третьих лиц. Мы предоставим кредитную гарантию и проведем 
кредитный рейтинг. Контракты можно будет скачать из интернета, и обе 
стороны смогут проверить их через видео. Конечно, на начальном этапе 
обеим сторонам нужно будет распечатать договор и подписать его. Но в 
будущем им не нужно будет этого делать".
После внедрения системы 
реальных имен многие соглашения и контракты больше не требуют подписей. 
Им достаточно нажать кнопку подтверждения, и все будет завершено. 
Например, мобильное приложение для торговли акциями требует от 
пользователя только снять себя на видео и загрузить фотографию своей 
идентификационной карты. Никаких подписей не требуется, и это имеет 
юридическую силу.
"Использовать видео для подтверждения?! Качество
 видео не очень хорошее". В настоящее время качество онлайн-видео не 
очень хорошее из-за скорости интернета. Некоторые обычные пользователи 
не имеют доступа к этой технологии.
"Интернет развивается очень 
быстро, и вы не можете использовать технологию сейчас, чтобы судить о 
продукции три года спустя. Сейчас мобильные телефоны могут делать 
фотографии. А вы подумали о том, что мобильные телефоны смогут делать 
через три года?" Фэн Юй помахал своим телефоном "Ветер и дождь" и 
сказал.
"Вы правы. Значит ли это, что через три года онлайн-видео станет обычным явлением?"
"В
 развитых странах это не будет проблемой. Даже те страны, где нет 
хорошего интернета, могут позволить большинству своего населения 
выходить в сеть. Кроме того, после введения этого интернет-банка 
развитие интернета ускорится. Это может быть быстрее, чем мы ожидали".
"Тогда из чего состоят услуги этого интернет-банка? Какие там есть продукты?" спросил Кириленко.
"Мы
 будем предлагать все то, что предлагают традиционные финансовые 
учреждения. Например, инвестирование и финансовое планирование, 
сбережения, снятие денег, кредиты, обмен валюты и т.д. Мы также можем 
предоставлять услуги, которые не могут предложить традиционные 
финансовые учреждения. Например, краудфандинг".
Краудфандинг? Что 
это такое? Просить всех предоставить средства одному человеку? Что в 
этом особенного? У традиционных финансовых институтов есть такая 
услуга". Кириленко ответил с выражением "не думайте, что я об этом не 
знаю".
"Вы правы. У традиционных финансовых институтов есть такая 
услуга. Но позвольте спросить. Может ли традиционный финансовый институт
 собрать 1 миллион от 1 миллиона человек?".
"Что? 1 миллион 
долларов США от 1 миллиона человек? Это значит, что каждый человек 
должен внести 1 USD? Кто так свободно путешествует, чтобы пожертвовать 1
 USD?".
"Правильно. Никто в здравом уме не поедет в банк, чтобы 
вложить 1 USD для компании. Но что, если сейчас это можно сделать 
онлайн? Все, что вам нужно сделать, - это кликнуть мышкой и ввести код 
оплаты сторонней компании. Все будет сделано в течение минуты".
Фэн
 Юй не выдумывает это "1 миллион акций для привлечения 1 миллиона 
долларов США". В его прошлой жизни писатель хочет опубликовать книгу. Но
 ни один издатель не хочет ее публиковать, так как содержание слишком 
деликатное, не привлекательное и т.д. Но в это время писатель начал 
краудфандинг. Поклонники писателя вносили по 1 юаню и финансировали 
писателя для публикации этой книги.
Для фанатов 1 юань - это 
ничто, но когда все фанаты дают по 1 юаню, это большая сумма. Некоторые 
авторы даже использовали этот метод, чтобы превратить свои романы в 
видеоигры и телесериалы.
Идти в банк, чтобы пожертвовать 1 доллар,
 слишком хлопотно. Но если эта операция будет проводиться через 
Интернет, это будет намного проще.
Некоторые мелкие певцы хотят 
выпустить свои альбомы, новые режиссеры просят финансирования для своих 
новых фильмов, и даже придорожные ларьки просят средств на открытие 
магазина. Многие из них потерпели неудачу, но многие другие преуспели.
Это доказывает, что интернет-банк может делать то, что не могут традиционные финансовые учреждения.
Это
 лишь верхушка айсберга. Существует слишком много способов зарабатывать 
деньги с помощью этой сторонней платежной платформы. Просто посмотрите 
на тех банкиров из традиционных финансовых учреждений. Кто из них 
потерял деньги?
ТНК из Китая и все крупные банки мира находятся на
 вершине списка. Но эта сторонняя платежная платформа станет 
учреждением, которое сможет соперничать с ними и даже превзойти их!
"Брат
 Ки, интернет-банк удобнее, чем то, что ты можешь себе представить. 
Например, если вы хотите получить кредит и имеете хороший кредитный 
рейтинг на нашей платформе. Наша платформа может выдать кредит 
немедленно. Мы даже можем ввести инструменты интернет-банка для тех, кто
 любит инвестировать и получать прибыль...".
По мере того, как Фэн
 Юй описывал возможности интернет-банка, глаза Кириленко становились все
 ярче. Этот интернет-банк - как бухта с сокровищами. Это программное 
обеспечение для сторонних платежей должно быть разработано немедленно!
Система реальных имен

    
  





  


  

    
      Через несколько дней Фэн Юй, закончив осмотр особняка, отправился в 
Нью-Йорк. Он приехал в Нью-Йорк не для инвестиций. Он приехал, чтобы 
посетить аукцион. Аукцион Сотбис. Sotheby's - всемирно известная 
компания по проведению аукционов произведений искусства и книг, имеющая 
филиалы более чем в 40 странах мира. Их главные аукционы расположены в 
Нью-Йорке и Лондоне. Почти половина многих произведений искусства и 
книг, продаваемых по заоблачным ценам по всему миру, продается именно на
 аукционе Sotheby's. В этот раз Фэн Юй пришел на аукцион Sotheby's, так 
как слышал, что на торги будет выставлено много предметов искусства, 
книг и картин. Мировая экономика переживает не лучшие времена, и многие 
из этих бывших интернет-магнатов были почти банкротами. Поэтому им 
пришлось продать свои коллекции произведений искусства. Целью Фэн Юя 
является картина маслом. Он хочет купить ее для Кириленко в качестве 
свадебного подарка. Фэн Юй попросил Ральфа узнать больше об этом 
аукционе. На аукцион будет выставлено несколько западных картин маслом и
 несколько всемирно известных картин Гога и Пикассо. В истории есть 
много знаменитых художников, но картины Гога и Пикассо пользуются 
наибольшей популярностью. Даже Фэн Юй, который ничего не знает об 
искусстве, слышал их имена. Их можно считать двумя лучшими художниками в
 современной истории. Менталитет Фэн Юя таков: если он собирается 
сделать кому-то подарок, это должно быть что-то, что нравится и ценится 
другой стороной. Если он подарит китайцу или китайскому коллекционеру 
искусства китайскую картину национального уровня, это будет бесценно. Но
 для Кириленко живопись ничем не отличается от тех картин за 10 юаней на
 улицах. ...... "Босс, это буклет для этого аукциона. Там есть 
фотографии, описания, информация об оценочной организации, цены торгов и
 т.д. Я записал страницы картин маслом на этой бумаге". Ральф передал 
буклет и лист бумаги Фэн Юю. Фэн Юй не беспокоится о том, что предметы 
искусства, продаваемые в Sotheby's, окажутся подделкой, ведь репутация 
Sotheby's стоит не менее миллиарда долларов США.
Если картина 
поддельная, они не решатся выставить ее на аукцион. Конечно, на 
некоторых лотах указано, что они не могут определить подлинность 
картины, и покупатель сам решает, делать ли за нее ставку. Фэн Юй 
перешел к страницам с более дорогими картинами маслом. Первая картина 
написана нидерландским художником Питером Паулем Рубенсом. На ней 
изображены убийства невинных людей и переданы эмоции жертв. Начальная 
цена - 40 миллионов долларов США, и Фэн Юй тут же зачеркнул ее. Дело не в
 цене. Фэн Юй не против купить картину за 100 миллионов долларов для 
Кириленко, ведь они хорошие друзья уже много лет. Без помощи Кириленко 
Фэн Юй не сможет так легко накопить свой первый горшок золота. Эта 
картина посвящена убийству и проявлению негативных эмоций. Как он может 
дарить ее в качестве свадебного подарка?! Кроме того, Фэн Юй не слышал 
об этом художнике. Вторая картина - автопортрет Винсента Ван Гога. Хотя в
 его эпоху была доступна фотография, и есть три хорошо сохранившиеся его
 фотографии, он все равно нарисовал более сорока автопортретов. Каждый 
из его автопортретов очень популярен среди коллекционеров. Фэн Юй 
рассматривает этот автопортрет на буклете. Она размыта и выполнена в 
странных цветах. О... организация по оценке написала примечание. "Этот 
автопортрет не выражен яркими красками фотографии. Он показывает 
художественную ценность через использование цветов. Художественная 
ценность произведения искусства через использование цветов?! Фэн Юй не 
мог увидеть его ценность и не знает, как люди, разбирающиеся в 
"искусстве", могут увидеть ценность. Начальная цена за эту картину - 50 
миллионов долларов США. Фэн Юй поставил галочку. Винсент Ван Гог - 
знаменитый художник. Хотя он не знает, как оценить эту картину, 
возможно, она понравится невесте Кириленко. Третья картина называется 
Поль Сезанн, французский художник. Фэн Юй смотрит на картину.
Это
 всего лишь стол с яблоками, луком, апельсинами, бутылкой вина, 
тарелками, скатертями, бокалом для вина и т.д. Он не мог понять, что в 
нем такого особенного, но стартовая цена - 42 миллиона долларов США. Вы 
уверены, что это не нарисовано учениками художественных школ? В чем 
разница? Описание этой картины гласит: "У этого яблока нет ни политики, 
ни идеологий, ни амбиций, ни эмоций! Яблоко свежее и вкусное. Оно 
истинно в своем естественном состоянии. Мирное и спокойное. Это особое 
произведение искусства с особым смыслом". Фэн Юй впечатлен тем, кто 
написал это описание. Это просто чертово яблоко, которое должен 
нарисовать каждый начинающий художник. Конечно, яблоко не может думать о
 политике, амбициях и т.д. Как ты думаешь, это яблоко может 
баллотироваться в президенты США?! Особый смысл? Какой смысл? Рядом с 
яблоком лежит лук. Вы уверены, что он вкусный? Отлично. Фэн Юй также 
слышал имя этого художника, и он поставил галочку рядом с ним. Исходя из
 своего понимания Кириленко, он обязательно повесит эту картину в своей 
столовой. Хммм... Фэн Юй тоже считает, что эту картину нужно повесить 
там. А? Здесь есть картина Пикассо. Фэн Юй обрадовался, когда увидел 
название. . Кириленко наверняка понравится картина с женщиной. Фэн Юй 
тут же перевернул буклет на эту страницу, и его лицо изменилось. Это 
шедевр известного художника?! Это та самая картина, которую все 
хвалили?! Фэн Юй почувствовал, что женщина на картине более абстрактна, 
чем инопланетянин, которого он себе представляет. Даже ребенок может 
нарисовать карандашами лучше. Он начинает сомневаться, не нарисовал ли 
эту картину Пикассо своими ногами. Фэн Юй будут сниться кошмары, если 
эта картина будет висеть в его спальне! Но Фэн Юй вспомнил, что Пикассо 
известен своими абстрактными произведениями искусства, и все равно 
нарисовал рядом с ним галочку. Фэн Юй не доволен несколькими следующими 
картинами. Художники либо недостаточно известны, либо картина не 
подходит. Например, картина Питера Пауля Рубенса.
Как Фэн Юй 
может подарить эту картину Кириленко на его свадьбе? Должен ли он 
сказать Кириленко: "Брат Ки, не жалей стержня, испортишь ребенка" после 
того, как подарит эту картину? Кириленко - русский. Даже если он китаец и
 родом из северо-восточного и северо-западного региона, где в китайских 
семьях принято бить своих детей, он также будет преследовать Фэн Юя, 
чтобы тот подарил ему эту картину! Фэн Юй не знает о рукописях, книгах и
 т.д., и это не должно понравиться Кириленко и его невесте. Кроме того, 
эти вещи стоят недешево. Фэн Юй начинает задаваться вопросом. Может 
быть, он не разбирается в искусстве, или эти картины переоценены 
спекулянтами и бизнесменами ради наживы? Если здесь замешаны деньги, то 
все изменится. Фэн Юй не беспокоится, ведь он богат, но ему нужна 
картина, соответствующая случаю. Из всех картин, это самый подходящий 
подарок для свадьбы Кириленко. Но действительно ли Фэн Юй хочет подарить
 Кириленко произведение "студента-художника", которое будет висеть в его
 столовой? Сотбис

    
  





  


  

    
      На следующий день Фэн Юй и Ральф отправились на аукцион "Сотбис".
Ральф помог Фэн Юю внести залог и получить пригласительный билет, чтобы пройти на территорию аукциона.
На
 стоянке Ральф приблизился к Фэн Юю и сказал ему, что видит два знакомых
 автомобильных номера. Если эти две машины не были проданы, то это 
должны быть машины Билла Гейтса и Пола Аллена.
Фэн Юй слегка 
удивился, узнав, что эти двое приехали. Он знал, что Билл Гейтс купил 
много предметов искусства, чтобы украсить свой особняк, и владеет самой 
дорогой рукописью да Винчи. Он купил ее за более чем 30 миллионов 
долларов США в 1994 году!
Что касается Пола Аллена, то у него есть
 несколько коллекций произведений искусства. Но Фэн Юй догадался, что он
 не умеет ценить искусство, как Билл Гейтс. Его коллекция служит лишь 
для декоративных целей. Это похоже на то, как если бы вы зашли в офис 
магната, вы бы всегда увидели книжную полку, полную книг. Но большинство
 книг новые и никогда раньше не читались.
Многие люди не читают, но любят притворяться культурными. Те, кто не умеет ценить искусство, тоже любят притворяться.
Когда
 Фэн Юй вошел в зал, он увидел Билла Гейтса и Пола Аллена. Они сидели в 
первом ряду, а рядом с ними - двое мужчин, похожих на консультантов.
Ральф
 привел Фэн Юя на свое место в первом ряду справа от центрального 
коридора, а Пол Аллен расположился слева от центрального коридора.
Когда Пол Аллен увидел Фэн Юя, он издал высокомерное "Хмпхед!", и выражение его лица сразу же изменилось.
Билл Гейтс тоже увидел Фэн Юя, но на его лице не отразилось никаких эмоций. Это было просто как встреча со знакомым.
Фэн
 Юй сделал вид, что просто заметил их, и с улыбкой подошел к ним. "А... 
Билл и Пол. Что вы все здесь делаете? Вы, как и я, покупаете предметы 
искусства, чтобы украсить свои офисы?"
Когда Билл Гейтс увидел, 
что Фэн Юй подошел поздороваться с ними, он принужденно улыбнулся. Но 
когда он услышал, что сказал Фэн Юй, улыбка на его лице исчезла.
Что вы имеете в виду, говоря о покупке предметов искусства для украшения наших офисов? Я знаю, как ценить искусство!
Вы хотите сказать, что я только притворяюсь?
Уголок губ Пола Аллена дернулся. Он не хочет разговаривать с таким деревенским мужланом, как Фэн Юй!
Фэн
 Юй увидел, что Билл Гейтс и Пол Аллен отказываются отвечать ему, и 
решил, что он прав. Он отодвинул консультанта рядом с Биллом Гейтсом в 
сторону и сел. "Билл, Пол, на какие произведения искусства вы все 
делаете ставки? Дайте мне знать, так как я не хочу идти против своих 
друзей".
"Вы не наши друзья!" ответил Пол Аллен.
Разве вы не
 продали все свои акции Microsoft? Как вы смеете утверждать, что вы наши
 друзья?! Хорошо, если вы продадите часть своих акций, но вы не должны 
продавать все". Цены на акции Microsoft падали с тех пор, как вы продали
 свои акции!
Вы получили большую прибыль, продав свои акции 
Microsoft на пике. Мы... наши чистые активы сокращаются! Это все из-за 
вас, и вы смеете говорить, что мы друзья?!
Если ты относишься к 
нам как к друзьям, почему ты не сообщил нам об этом до того, как продал 
свои акции? Если бы вы сообщили нам раньше, мы бы не были в таком 
состоянии!
Фэн Юй с улыбкой продолжил. "Мы все еще друзья, верно? 
О, у вас у всех достаточно денег? Дайте мне знать, если вам нужна 
помощь. Я могу одолжить вам деньги без процентов".
Активы Билла 
Гейтса и Пола Аллена в основном находятся в виде акций Microsoft. В этот
 период они продали часть своих акций под предлогом получения наличных 
денег для других инвестиций. На самом деле, они знали, что цены на акции
 Microsoft будут продолжать падать, и пытались сократить потери.
В
 любом случае, все проданные ими акции не являются голосующими и не 
повлияют на их статус. Все, кто владеет акциями Microsoft, продали часть
 акций. Даже Билл Гейтс продал свои акции, а этот Фенг продал все свои 
акции Microsoft. Рынок также не справляется, и продажа акций - лучший 
способ остановить убытки.
Хотя Билл Гейтс и Полл Аллен продали 
часть своих акций, общее количество проданных ими акций не идет ни в 
какое сравнение с Фэн Юем.
Кроме банков, никто не владеет большим количеством наличных денег, чем Фэн Юй, включая недавние инвестиции Фэн Юя.
На
 этот раз даже Билл Гейтс не может с этим смириться. Он - главный 
миллиардер мира! Как он может занимать деньги у других?! То, что сказал 
Фэн Юй - это слишком!
Видя, что Билл Гейтс и Пол Аллен игнорируют его, Фэн Юй вернулся на свое место.
Пол
 Аллен усмехнулся, глядя на Фэн Юя. Как может человек, который не 
разбирается в искусстве, приходить сюда, чтобы покупать произведения 
искусства? Он даже не привел с собой консультанта. Держу пари, он даже 
не знает об истории этих картин!
Ральф увидел, как Фэн Юй пошел 
провоцировать этих двоих, и понял, что ставки победителей сегодняшнего 
аукциона будут невероятно высокими.
Подождав некоторое время, аукцион начался.
Аукционист
 поднялся на сцену, а позади него на большом экране появился первый лот.
 Это рукопись известного автора. Но Фэн Юй раньше не слышал его имени.
Билл
 Гейтс начал торговаться без колебаний. Он купил много произведений 
искусства, но не выставлял их у себя дома. Вместо этого он выставил их в
 Microsoft, чтобы у сотрудников была хорошая рабочая атмосфера.
Но
 Билл Гейтс не так благороден, как он утверждал. Купленный им фильм был 
переделан в VCD и продавался по цене 50 долларов США за копию. Он продал
 несколько миллионов копий, и весь мир узнал, что он владеет самой 
дорогой оригинальной рукописью.
Для Фэн Юя это всего лишь 
маркетинговый трюк. Это просто Билл Гейтс пытается создать свою 
репутацию. За то время, пока он продавал VCD, цены на акции Microsoft 
выросли. Все начали замечать покупательную способность Билла Гейтса и 
увидели потенциальную прибыль в Microsoft.
Предметы искусства - 
это форма инвестиций, которая нравится многим состоятельным жителям 
Запада. Цены на предметы искусства будут постоянно расти, что позволит 
другим завидовать им.
Другие могли не знать, но Фэн Юй, который 
некоторое время работал с Биллом Гейтсом, знал, что Билл Гейтс - 
человек, который любит покрасоваться.
После нескольких торгов Билл Гейтс выиграл рукопись.
Билл Гейтс и Пол Аллен с любопытством посмотрели на Фэн Юя.
Они думали, что Фэн Юй специально поднимет цены, но, похоже, Фэн Юй не намерен этого делать.
Кодекс Лестера

    
  





  


  

    
      "Следующий лот - "Автопортрет" Винсента Ван Гога... начальная цена - 50 миллионов долларов США... Начинайте!".
В тот момент, когда аукционист закончил, и Билл Гейтс уже собирался поднять руку, кто-то крикнул. "60 миллионов!"
Вот это да...
Все были потрясены и гадали, кто поднял ставку на 10 миллионов. Этот человек, должно быть, твердо решил заполучить эту картину.
Билл Гейтс опустил руку. Он не хочет соревноваться с Фэн Юем, но кто-то думает иначе. Например, Пол Аллен.
"61 миллион!"
После
 того как Пол Аллен выкрикнул свою ставку, и прежде чем аукционист успел
 что-то сказать, Фэн Юй поднял руку. "70 миллионов. Пол, тебе тоже 
нравится эта картина?"
Пол Аллен увидел выражение лица Фэн Юя и не осмелился поднять ставку. Он боится, что Фэн Юй обманом заставит его поднять ставку.
Аукционист
 выкрикнул цену три раза, и Фэн Юй выиграл эту картину Винсента Ван 
Гога. 70 миллионов - это гораздо больше, чем оценивают коллекционеры. Но
 все предметы искусства будут ежегодно дорожать.
Участники 
аплодировали тому, кто сегодня сделал самую высокую ставку. Фэн Юй 
остался сидеть со скрещенными ногами, на его лице была улыбка. Он 
потратил всего несколько миллионов и не возражал против этого.
Неизвестно
 для других, Фэн Юй в душе несколько раз проклял Пола Аллена. Если бы 
Пол Аллен не вмешался, Фэн Юй отпугнул бы остальных участников, поставив
 60 миллионов. Если бы вместо Пола Аллена кто-то другой сделал ставку в 
61 миллион, у Фэн Юя был бы большой шанс выиграть с 65 миллионами. Но 5 
миллионов долларов США недостаточно, чтобы отпугнуть Пола Аллена.
"Следующая картина Питера Пауля Рубенса..."
Как только аукционист закончил, Пол Аллен, заинтересованный этой картиной, поднял руку. "45 миллионов!"
Эта
 цена недостаточно высока, чтобы остановить других участников аукциона. 
Медленно цена была поднята до 53 миллионов долларов США. Никто больше не
 делает более высоких ставок, и когда Пол Аллен уже почти выиграл 
картину, Фэн Юй поднял руку. "60 миллионов!"
Снова тот же голос. Люди, сидевшие сзади, встали, чтобы посмотреть, кто осмелится перебить цену Пола Аллена.
Пол
 Аллен пристально посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй снова пытается создать ему
 проблемы. Но Пол Аллен выборочно забыл, что ранее он специально поднял 
ставку против Фэн Юя.
"63 миллиона".
"65 миллионов".
"70 миллионов".
"Вы выиграли". Фэн Юй пожал плечами и сказал.
Пола
 Аллена чуть не стошнило кровью. Он думал, что Фэн Юй продолжит 
увеличивать ставку, а он остановится. Но теперь он был единственным, кто
 заплатил на 10 миллионов больше!
Хотя 10 миллионов - ничто по 
сравнению с чистой стоимостью Пола Аллена, большая часть его активов - 
это акции. 10 миллионов долларов США для него не маленькая сумма.
Пол Аллен пришел в ярость, особенно когда Фэн Юй сказал: "Ты выиграл". Разве я выиграл? Я тот, кто потерпел поражение!
Аплодисменты участников еще больше разозлили Пола Аллена. Как будто все присутствующие издеваются над ним.
Следующие предметы, выставленные на торги, проходят нормально, а затем наступает антракт.
"Хех...
 Пол, самый высокий участник торгов в этом году - это я. Хотя вы 
поставили такую же сумму, я выиграл раньше вас". Фэн Юй специально 
сказал.
"Тебе еще рано об этом говорить". Пол Аллен бросил на Фэн Юя сердитый взгляд.
"Тогда просто подожди и посмотри". Фэн Юй повернулся и пошел прочь. Это еще больше разозлило Пола Аллена.
Пол
 Аллен, возможно, и не был великодушным человеком, но его нелегко 
разозлить. Однако, когда он встречал Фэн Юя, он терял контроль над 
собой.
Я Пол Аллен! Как я могу проиграть такому, как вы?!
После перерыва аукцион начался снова. Билл Гейтс выиграл две рукописи, а другие участники выиграли несколько предметов.
Когда на аукцион выставили картину маслом, Фэн Юй начал делать ставки. "50 миллионов!"
Пол Аллен тут же поднял ставку. "60 миллионов!"
Фэн Юй продолжил. "70 миллионов!"
Пол Аллен хотел поднять ставку, но был остановлен Биллом Гейтсом.
Билл
 Гейтс покачал головой. "Пол, не нужно с ним соревноваться. Эта сумма 
намного выше, чем стоимость этой компании. Если ты поднимешь ставку, он 
наверняка остановится, а ты окажешься лохом".
Пол Аллен сделал несколько глубоких вдохов и уставился на Фэн Юя. Он не стал продолжать торговаться за эту картину.
Фэн Юй пожал плечами. Когда аукционист объявил, что Фэн Юй выиграл картину, он тихо сказал Полу Аллену "нищий".
Нищий?! Вы называете меня нищим?!
Пол Аллен чуть не взорвался. Его никогда в жизни так не унижали!
Это всего лишь картина. Пол Аллен твердо решил выступить против Фэн Юя сегодня. Посмотрим, кто сегодня окажется лохом!
Аукционист
 на сцене чуть не лопнул от смеха. Сегодняшний день слишком удивителен. 
Он думал, что если Пол Аллен и Билл Гейтс примут участие в аукционе, то 
они выиграют большинство ставок. Но теперь, похоже, китайский мужчина 
стал самым большим победителем. Хотя он не знает Фэн Юя, он может 
предположить его личность. Тот, кто делает необдуманные ставки и 
враждует с Полом Алленом, должен быть главным миллиардером Азии, Фэн 
Юем.
Продажи этих нескольких картин сделают этот аукцион лучшим в 
этом году. Возможно, он даже на 30% превысит прогнозируемую сумму 
сделки.
"Эта картина Пикассо..."
Когда аукционист закончил, Фэн Юй поднял руку. "70 миллионов!"
Ничего себе...
Остальные
 участники задохнулись от шока. Они впервые видели, чтобы кто-то так 
торговался. Стартовая цена на эту картину составляет всего 48 миллионов 
долларов США.
Неужели этот магнат знал только 70 миллионов? Он поставил такую цену за все картины.
Пол
 Аллен поворачивается и смотрит на Фэн Юя, болтающего с Ральфом. Он 
подслушал, как Фэн Юй сказал, что хочет купить эту картину и повесить ее
 в своей спальне.
Вы хотите купить эту картину?! Конечно... Но 70 миллионов недостаточно!
"80 миллионов!"
Аукционист
 вне себя от радости. Это самая высокая ставка на сегодня... нет, это 
самая высокая ставка за картину маслом за последние десять лет. Кто 
знает, когда этот рекорд будет побит в будущем?!
Пол Аллен 
вызывающе смотрит на Фэн Юя. Поднимай ставку! Я немедленно остановлюсь, 
если вы поднимете ставку! Я заставлю вас заплатить за эту картину как 
минимум на двадцать миллионов больше!
Но Фэн Юй не продолжал торговаться за картину.
Пол Аллен начал паниковать.
Хотя картины Пикассо знамениты, они не стоят 80 миллионов долларов США. Особенно в период экономического спада.
Когда
 все хлопали и поздравляли Пола Аллена с тем, что он сделал самую 
высокую ставку на этом аукционе, Пол Аллен подслушал, как Фэн Юй сказал.
"Эта
 картина такая уродливая. Я сделал неправильную ставку и все еще думал, 
могу ли я ее отменить. К счастью, Пол Аллен спас меня".
Пол Аллен 
не мог поверить в то, что услышал. Что сказал Фэн Юй? Он сделал 
неправильную ставку?! Как он мог сделать неправильную ставку?! Как это 
возможно?!

    
  





  


  

    
      Билл Гейтс с жалостью посмотрел на Пола Аллена. Он говорил Полу 
Аллену, чтобы тот не дрался с Фэн Юем, но тот не послушался. Видите... 
теперь вы понесли убытки".
Некоторые люди, сидевшие позади Фэн Юя,
 подслушали его и поклялись не поднимать ставку после того, как Фэн Юй 
сделает хоть одно предложение. Как кто-то может ошибочно кричать о 70 
миллионах?
Все посмотрели на Пола Аллена, одного из соучредителей 
Microsoft, и подумали про себя. Сегодня ему чертовски не везет. Для Пола
 Аллена потратить еще десятки миллионов - пустяк, но после этого 
аукциона он станет посмешищем.
Пол Аллен почувствовал, что люди 
смотрят на него, и повернулся, чтобы посмотреть назад. Все, кто стоял 
позади него, смотрели на него со странными выражениями. Некоторые из 
них, казалось, сдерживали смех, а некоторые смотрели на него с жалостью.
Пол
 Аллен повернулся, чтобы сердито посмотреть на Фэн Юя, но увидел, что 
тот весело болтает с Ральфом. Казалось, они делятся шуткой, и если бы 
они не были на этом аукционе, то должны были бы смеяться вслух.
Улыбки
 на лицах Фэн Юя и Ральфа, казалось, насмехались над Полом Алленом. Он 
отказывался верить, что ему не удастся обмануть Фэн Юя один раз!
На этот раз Пол Аллен сделает ставку первым, и если Фэн Юй поднимет ставку, он немедленно остановится.
Следующий
 лот - еще одна картина маслом. Стартовая цена этой картины составляет 
всего 10 миллионов, а Пол Аллен, не задумываясь, выкрикнул 20 миллионов,
 прежде чем посмотреть на Фэн Юя.
Фэн Юй закрыл глаза и не сделал ни одной ставки.
Фэн
 Юй пришел на этот аукцион, чтобы купить несколько картин для Кириленко в
 качестве свадебного подарка. Его не интересовала слишком дешевая 
живопись. Сейчас он выиграл две картины, и это подходящий подарок.
Остальные картины были либо слишком дешевыми, либо нарисованы какими-то художниками, о которых Фэн Юй не слышал.
Поскольку
 Фэн Юй не участвовал в торгах, а Пол Аллен поднял ставку слишком 
высоко, никто больше не участвовал в торгах за эту картину. В итоге Пол 
Аллен купил другую картину по более высокой цене.
Билл Гейтс убеждал. "Пол, я думаю, Фэн не специально идет против тебя. Ты должен делать нормальные ставки.
Если вы будете продолжать в том же духе, то понесете еще большие потери".
"Я
 не верю, что Фэн покупает только две картины. Все предметы, которые он 
выставил на торги, написаны маслом, и есть еще одна картина, 
выставленная на торги. Я уверен, что он сделает ставку на эту картину".
Билл
 Гейтс покачал головой. Те, кто ослеплен гневом, не станут слушать 
советов. Если бы он был тем, кто понес этот убыток, он бы тоже попытался
 отомстить Фэн Юю.
Но Билл Гейтс знал, что Фэн Юй очень хитер. Если он не будет осторожен, то попадет в ловушку Фэн Юя.
Хотя
 Фэн Юй продал свои акции Microsoft, Билл Гейтс чувствовал, что у них 
еще есть возможности для сотрудничества в будущем. Это похоже на его 
отношения со Стивом Джобсом. В прошлом они пошли разными путями, но 
позже снова начали сотрудничать.
Кроме того, сотрудничество 
Microsoft с Фенг Ю по Gbox будет запущено, и ухудшать их отношения - не 
лучшая идея. Gbox - это их продукт для конкуренции с Sony, и он не 
должен потерпеть неудачу.
Когда последняя картина маслом была 
выставлена на торги, Пол Аллен уставился на Фэн Юя. Оба не делали 
никаких предложений, но другие участники начали медленно поднимать цену.
Вдруг Пол Аллен увидел, как рука Фэн Юя слегка шевельнулась, и он тут же крикнул. "16 миллионов!"
На
 этот раз Пол Аллен поднял ставку только на 1 миллион и не так 
импульсивно, как раньше. Но Фэн Юй не сделал ни одной ставки. Вместо 
этого мужчина, сидящий позади Фэн Юя, поднял ставку на 500 000 долларов 
США.
Что происходит? Почему Фэн Юй не делает ставки? Неужели он сдался? Невозможно!
Пол Аллен вдруг заметил, как Фэн Юй повернулся к парню, сидящему позади него, и с улыбкой что-то сказал ему.
Ах!!!
 Пол Аллен понял, что происходит. Парень, сидящий позади Фэн Юя, 
помогает Фэн Юю сделать ставку на эту картину. Черт! Он чуть не позволил
 Фэн Юю выиграть эту картину по низкой цене.
"18 миллионов!"
Фэн Юй не сделал ни одной ставки, но парень, сидевший за ним, продолжал поднимать ставки.
Пол Аллен усмехнулся. Думаешь, я не узнаю, что ты просишь кого-то другого сделать ставку за тебя?
Я подниму ставки. Сколько я могу потерять, повысив ставки на несколько сотен тысяч?
Когда ставки достигли 23,6 миллиона, парень Фэн Юй не стал продолжать, и Пол Аллен увидел, как Фэн Юй обернулся и что-то сказал.
Пол Аллен снова выиграл эту картину, но он нахмурился. Этого не может быть. Почему Фэн Юй отказался от этой картины?
Других картин на аукционе нет, и Фэн Юй не участвовал в торгах.
"Привет,
 Пол. Поздравляю. Сегодня... нет. Ты сделал самую высокую ставку за 
произведение искусства в этом году". Фэн Юй показал Полу Аллену большой 
палец вверх.
"Хмф! Я же сказал, что буду самым высоким участником 
аукциона. Думаешь, я не знаю, что ты попросил того парня позади тебя 
сделать ставку за тебя?! Я и последнюю картину выиграл!"
"Попросить
 парня позади меня сделать за меня ставку?! Ты говоришь о Родди? Я 
только что с ним познакомился. Он тот, кто выставил эту картину на 
аукцион, и он просто поблагодарил меня. О, я посоветовал ему не бороться
 с тобой за последнюю картину. Разве вы не должны поблагодарить меня за 
то, что я помог вам сэкономить деньги?"
Пол Аллен уставился на Фэн Юя. Что сказал Фэн Юй? Этот парень - продавец, а Фэн Юй его не знает?
Значит, и последняя картина должна быть его! Черт! Меня одурачили!
"Тогда почему ты так радостно болтаешь с Родди?"
"А?
 Я слышал, что у него есть интернет-компания по продаже, и мы 
договорились о встрече, чтобы узнать, стоит ли мне приобретать. Вы 
должны знать, что у меня слишком много свободных денег и я не знаю, во 
что их вложить. Это не лучший год для интернет-компаний. Многие из них 
разорились, и дела у компании Родди идут не очень хорошо. Иначе он тоже 
не продаст свою частную коллекцию произведений искусства".
Выражение
 лица Пола Аллена было таким, словно он только что проглотил дохлую 
муху. Он сделал неверное предположение. Он не создал никаких проблем для
 Фэн Юя, но вместо этого выставил себя на посмешище!
"Почему вы 
сделали такие высокие ставки за эти картины?! Вы все, китайцы, должны 
предпочесть китайские картины или фарфоровую вазу!" спросил Пол Аллен.
"Разве я не сказал раньше?
Я покупаю эти картины, чтобы вести себя культурно. Да. Я хочу сделать 
вид, что много знаю о западном искусстве. Все картины, которые я покупаю
 - работы известных художников. Что не так? Разве вы не такой же?" Фэн 
Юй невинно смотрит на Пола Аллена.
Уголок губ Пола Аллена дернулся. Этот Фэн Юй только пытается притвориться, что много знает о картинах маслом?
Вы готовы потратить столько денег только для того, чтобы похвастаться?! Тогда почему вы не сделали ставку на картину Пикассо?!
Пол Аллен сделал несколько глубоких вдохов и выбежал из аукционного зала.
Пол Аллен поклялся, что никогда в жизни больше не купит картину маслом!

    
  





  


  

    
      Цены сделок с предметами искусства на этом аукционе смехотворно 
высоки, и об этом сообщили в новостях. О двух картинах, выигранных Фэн 
Юем, вскользь упомянули в конце репортажа, а Пол Аллен попал в заголовки
 новостей. Он купил картину за 80 миллионов долларов США! Конечно, в 
репортаже также упоминалось, что он потратил на аукционе более 200 
миллионов долларов США. Это вызвало недовольство многих людей, которые 
назвали его спекулянтом, продающим предметы искусства.
Некоторые художники критикуют Пола Аллена за то, что он позорит искусство, и никто из них ничего не упоминает о Фэн Юе.
Пока
 Пол Аллен пребывает в плохом настроении, настроение Фэн Юя внезапно 
изменилось к лучшему. Это произошло потому, что он получил хорошие 
новости.
"Камеда, ты уверен, что сможешь купить эту картину?"
"Да,
 и цена будет не более 70 миллионов долларов США. Возможно, я даже 
получу ее менее чем за 50 миллионов долларов США. Более того, эта 
картина - то, что вы хотите, верно?" ответил Камеда Масао.
Фэн Юй 
похлопал Камеду Масао по плечу. "Хахаха... Молодец! О, тебе нравятся эти
 картины маслом? Если хочешь, можешь выбрать одну из этих двух. Я подарю
 ее тебе!"
Глаза Камеды Масао широко раскрылись. Фэн Юй купил эти 
картины за 70 миллионов долларов США каждая. 70 миллионов - это третья 
по величине сумма сделки за произведение искусства за последние десять 
лет. Это также одна из десяти лучших сделок в истории современного 
искусства, а Фэн Юй дарит ему одну из этих картин!
"Босс, картина слишком ценная. Я не могу принять ее". Камеда Масао был удивлен.
"Ты так много работал, и ты заслужил это. Просто выбери одну из них".
Камеда
 Масао очень важен для Фэн Юя, и если давать ему время от времени 
какие-то привилегии, то он будет работать еще усерднее. Камеда Масао - 
талант, и он очень помог Фэн Юю. Сумма прибыли, которую Камеда Масао 
заработал для Фэн Юя, составляет более 70 миллионов долларов США.
"Это... спасибо, босс. Я помогу вам получить эту картину по самой низкой цене". Камеда Масао похлопал себя по груди и пообещал.
После
 того как Камеда Масао узнал, что Фэн Юй купил на аукционе две картины, 
он сказал Фэн Юю, что в Японии много западных картин.
Несколько 
лет назад, когда дела на рынке искусства шли не очень хорошо, цены на 
предметы искусства упали. Предполагалось, что в этом году рынок 
восстановится, но интернет-пузырь лопнул.
Только на этом аукционе Фэн Юй и Пол Аллен сделали смешные ставки. Иначе сделки на этом аукционе не были бы такими высокими.
Фэн
 Юй спросил Камеду Масао о картинах в Японии. Камеда Масао рассказал Фэн
 Юю, что в конце 1980-х годов многие японские бизнесмены начали 
коллекционировать предметы искусства. Поэтому многие известные 
произведения искусства Запада и Востока попали в их руки. В этот период 
Япония очень разбогатела.
После этого экономика Японии рухнула, и 
многие из этих произведений искусства попали в руки банкиров. Эти 
картины были использованы для погашения кредитов. Но если это сделать, 
то стоимость этих картин еще больше упадет. Даже когда эти картины были 
выставлены на аукцион с низкой ценой, никто не заинтересовался ими.
Камеда
 Масао рассказал Фэн Юю, что в прошлом картина Пикассо была продана 
более чем за 50 миллионов долларов США, что сделало ее одной из самых 
дорогих картин того времени.
Но сейчас эта картина оценивается не более чем в 20 миллионов долларов США.
На
 самом деле, эта картина стоит не так уж мало. Многие коллекционеры 
по-прежнему готовы потратить 20 миллионов долларов США на эту картину. 
Банк не хочет ее продавать, так как купил картину более чем за 30 
миллионов. Более того, в сердцах банкиров эта картина стоит более 50 
миллионов долларов, и они не продадут ее за 20 миллионов долларов.
Фэн
 Юй услышал название этой картины. Это идеальный подарок на свадьбу 
Кириленко. Она написана одним из самых известных художников - Пикассо! 
Он должен получить ее!
Камеда Масао вернулся в Японию и поручил своим людям вести переговоры о покупке этой картины.
Камеда Масао считал, что эта картина осталась непроданной в Японии, а цена на нее упала.
Даже если бы банкиры высоко оценили эту картину, она стоила бы не более 50 миллионов долларов США.
Но банкиры потребовали 60 миллионов долларов США!
Несколько лет назад никто не интересовался этой картиной даже при цене в 40 миллионов долларов США.
Почему банкиры требуют такие высокие цены?! Это из-за недавнего аукциона в Нью-Йорке! Рынок предметов искусства восстановился!
Камеда
 Масао чувствовал себя беспомощным. Он знал, почему сделки на этом 
аукционе побили рекорды. Это его босс сделал высокие ставки, чтобы 
купить свадебный подарок для господина Кириленко.
Это выстрел себе в ногу. Фэн Юй взвинтил цены на произведения искусства, и эта картина была переоценена.
Камеда
 Масао изо всех сил пытался снизить цены, но банкиры отказались. 
Первоначальный владелец этой картины - Nippon Tri-Trust, и она дважды 
меняла владельцев, прежде чем попала в руки этих банкиров.
Недавний
 финансовый кризис привел к падению цен на акции большинства 
интернет-компаний. Банкиры понесли огромные убытки, и они хотят 
использовать эту картину, чтобы возместить потери.
Прождав два дня, Фэн Юй не выдержал и позвонил Камеда Масао, чтобы спросить о картине.
"Босс, есть некоторые проблемы".
"Что?
 Они отказались продавать?" Фэн Юй забеспокоился. Как они могут 
отказаться продавать эту картину?! Он твердо решил купить ее.
"Это
 не они отказываются продавать ее. Они требуют высокую цену, так как, по
 их словам, недавний аукцион "Сотбис" является доказательством того, что
 стоимость масляных картин будет расти". Камеда Масао пояснил.
"Насколько высока запрашиваемая ими цена? Это более 100 миллионов долларов США?"
"А?!
 Не такая уж и высокая. Они просят 60 миллионов долларов США, но мне 
удалось снизить ее до 55 миллионов долларов США. Дайте мне немного 
времени, и я обязательно снижу ее еще ниже".
"Все в порядке. 
Просто купите его сейчас". ответил Фэн Юй. Он не против заплатить на 
несколько миллионов больше, ведь это подарок для Кириленко. Самое 
главное, он должен быть уникальным.
"Босс, вы собираетесь подарить господину Кириленко только одну картину?"
"Именно так. Почему вы спрашиваете?"
"Тогда
 могу я предложить другое решение? Используйте картину, которую вы 
купили для обмена, и попросите их добавить еще пару предметов искусства.
 Я видел одну китайскую антикварную вазу среди их коллекции".
Китайская антикварная ваза? Фэн Юй тоже хочет ее приобрести.
"Хорошо. Ты примешь решение. Если нужно, вы можете добавить немного денег. Вы сделали замечательное предложение".
Les Noces de Pierrette

    
  





  


  

    
      "Дядя Чжан, вы скоро выйдете на пенсию?" Фэн Юй снова встретил отца Чжан Ханя и заметил, что он выглядит намного старше.
"Я
 уйду на пенсию в следующем году. Но это не считается полной отставкой, 
так как я все еще должен наставлять молодых. Почему ты пришел навестить 
меня сегодня? Что-нибудь случилось?"
"Дядя Чжан, несколько дней 
назад я купил несколько предметов антиквариата из Японии. Все они - наш 
китайский антиквариат. Я почувствовал, что держать их у себя 
неправильно, и хочу подарить их музею".
"Хахаха... хорошо. Многие 
люди, купившие национальные сокровища, хранят их у себя дома. Очень 
немногие люди, как вы, передадут их в музей. О, какие антикварные вещи 
вы купили?"
Фэн Юй передал отцу Чжан Ханя небольшой буклет. Здесь 
семь предметов антиквариата, среди которых картины, фарфоровые изделия и
 бронзовые артефакты.
Картины и фарфоровые изделия распространены и
 очень популярны среди коллекционеров во всем мире. А вот бронзовые 
артефакты - редкость.
Отец Чжан Ханя не знал многого об 
антиквариате и, пролистав буклет, кивнул. "Хорошо. Я помогу вам 
связаться с музеем. Вы передаете их в дар под своим именем или под 
именем вашей компании?".
"Использую свою компанию, Tai Hua Holdings".
Фэн
 Юй не намерен оставлять эти антикварные вещи себе, так как слышал, что 
их трудно содержать. Кроме того, он не знает, как их ценить.
Этот 
антиквариат должен быть выставлен в музее. Фэн Юй сможет увидеть его, 
когда захочет, и помочь своей компании получить известность. Все в Китае
 будут знать, что Tai Hua Holdings - патриотическая компания.
Патриотизм может снизить недовольство людей богатым менталитетом и установить хорошие отношения с высшим руководством.
......
"Ах...
 Я всегда слышал о вашем имени, и наконец-то сегодня я могу встретиться с
 вами". Заместитель директора музея Лю тепло поприветствовал его.
Фэн
 Юй подумал про себя. Почему вы хотите встретиться со мной? Вы, должно 
быть, слышали, что я жертвовал деньги и предметы, и хотите получить мое 
пожертвование.
"Заместитель директора Лю, приятно познакомиться".
Обменявшись любезностями, они сели на диван, и Фэн Юй передал заместителю директора Лю буклет с фотографиями.
Заместитель
 директора Лю улыбнулся, открыв буклет, и его лицо изменилось. "Ah.... 
Национальное сокровище! Это национальное сокровище!"
Фэн Юй был 
шокирован криком заместителя директора Лю. Национальное сокровище? Не 
может быть. Фэн Юй спрашивал людей об этом антиквариате. Эти предметы 
ценны, но они не должны считаться национальным сокровищем. Заместитель 
директора Лю имеет в виду тот бронзовый артефакт? Но это бронзовый 
артефакт династии Сун.
Бронзовые артефакты династии Сун не очень ценны.
"Управляющий
 Фэн, эта картина, фарфор и бронзовый артефакт - все они являются 
национальными сокровищами. У нас в музее их нет". воскликнул заместитель
 директора Лю.
Эти предметы антиквариата стоят всего несколько 
миллионов долларов США. Как может быть, чтобы в музее не было таких 
экспонатов? Заместитель директора Лю шутит?
Фэн Юй смотрел на отца Чжан Ханя и думал, не сошел ли с ума этот заместитель директора Лю.
Отец
 Чжан Ханя сказал. "О, я, наверное, забыл сказать, что заместитель 
директора Лю из Полихудожественного музея. Государственное предприятие 
нашей страны создало Полихудожественный музей для сохранения и 
восстановления утраченных национальных сокровищ из-за рубежа".
А? Это Полихудожественный музей?! Когда он начал свою работу?
Фэн
 Юй слышал об этом музее в своей прошлой жизни из-за бронзовых 
зодиакальных голов из Старого летнего дворца Юаньминъюань. Но он слышал,
 что в этом музее собирают в основном каменную резьбу и бронзовые 
артефакты.
Пожертвование бронзовых артефактов в этот музей - это хорошо, но картины и фарфоровые изделия не подходят для этого музея".
Заместитель
 директора Лю добавил. "Хотя мы являемся музеем государственного 
предприятия, мы не отличаемся от национальных музеев. Мы купили много 
утраченного антиквариата из-за границы, и самые известные экспонаты - 
это бронзовые головы зодиакального знака Юаньминъюань "Окс", "Обезьяна" и
 "Тигр"".
Фэн Юй потерял дар речи. Можно ли считать эти бронзовые головы животных антиквариатом?
Эти зодиакальные головы появились не так давно, и это часть здания. Как их можно считать антиквариатом?
Фэн
 Юй всегда чувствовал, что Музей искусств Поли попал в ловушку, выставив
 на торги эти бронзовые головы. Это аукционный дом, который специально 
преувеличил стоимость этих предметов и привлек внимание публики.
Разве это не считается мошенничеством со стороны других?
Если
 бы Художественный музей Поли не участвовал в аукционе, цена этих голов 
Зодиака не превысила бы 500 000 долларов США. Они могут связаться с 
покупателями после аукциона, чтобы купить их. Почему музей должен 
конкурировать с другими на аукционе?
Фэн Юй даже подозревал, что 
те иностранцы, которые делали ставки на Головы Зодиака на аукционе, были
 организованы аукционным домом, чтобы поднять цены.
Аукционный дом
 и продавец изо всех сил стараются увеличить стоимость антиквариата, 
утверждая, что предмет имеет историческую ценность, культурную ценность и
 т.д. В противном случае, как может вещь стоить 1 000 долларов США 
пятнадцать лет назад, вырасти в цене до 20 000 долларов США и стать 
более миллиона долларов США в этом году?
Фэн Юй помнил, что в его 
прошлой жизни стоимость этих Зодиакальных голов через несколько лет 
вырастет до 10 миллионов долларов. Это безумие.
Чем больше людей 
будут любить антиквариат или культурную реликвию, тем больше будет расти
 их стоимость. Эти бизнесмены подняли стоимость предметов на 
национальный уровень. На карту поставлена репутация Китая, и они должны 
вернуть артефакт, иначе цена будет еще более смехотворной.
До того
 как продавцы выставили на продажу эти головы Зодиака, кто о них знал? 
Культурные реликвии? Это просто бронзовая статуя, которая может 
извергать воду изо рта. Как она вдруг стала национальным сокровищем?
В
 прошлой жизни Фэн Юй многие смеялись над китайцами, которые покупали 
эти головы Зодиака в Интернете. Это просто отколотые куски от здания, и 
они не стоят такой цены.
Эти головы Зодиака можно легко 
воспроизвести, они не похожи на картины маслом или литературные 
произведения, которые невозможно имитировать.
Исторической ценности в этих предметах нет, так как им всего чуть больше 100 лет.
Для
 Фэн Юя эти бронзовые головы - то же самое, что каменные львы возле 
китайских домов в древние времена. Они не имеют никакой культурной 
ценности. Но для китайцев эти головы олицетворяли эпоху унижения Китая. 
Сейчас Китай стал сильнее, и они должны восстановить свою уязвленную 
гордость.
Но Фэн Юй чувствовал, что это бессмысленно. США не имеют долгой истории, но какая нация осмелится выступить против них?
Повышение
 национального потенциала страны должно быть правильным шагом. Когда 
Китай станет достаточно сильным, чтобы не позволять другим унижать себя,
 все эти артефакты будут возвращены Китаю.
Фэн Юй проигнорировал взволнованного заместителя директора Лю и, договорившись, ушел.
Когда Китай станет достаточно сильным, чтобы стоять на вершине мира?
Китай
 должен быть экономически сильным. Имея деньги, правительство может 
построить сильную армию, а когда армия станет самой сильной в мире, 
тогда Китай сможет занять первое место в мире.
Фэн Юй не может ничего с этим поделать, но он может помочь Китаю стать экономически сильнее!
Хайяньтан

    
  





  


  

    
      "Хахаха... Мастер Лу, мы давно не виделись. Вы выглядите так, будто 
жили хорошо". Фэн Юй обнял мастера Лу. Они давно не встречались.
"Наконец-то
 меня перевели обратно. Это было нелегко. Я думал, что моя работа на 
низовом уровне будет легкой, но... Без вашей помощи почти невозможно 
добиться каких-либо результатов". Мастер Лу вздохнул.
Мастеру Лу 
помогали Фэн Юй и его семья, благодаря чему он медленно и неуклонно 
продвигался по карьерной лестнице. Его семья помогла организовать его 
перевод в Пекинскую партийную школу. После окончания школы его повысят 
до уровня директора бюро.
Это большая редкость, когда кто-то в 
возрасте тридцати лет получает повышение до уровня директора бюро. У 
мастера Лу будут возможности для дальнейшего продвижения. Самое главное,
 он станет лидером своего поколения в своей семье. Все взгляды 
устремлены на него.
Фэн Юй рассмеялся. "Ты тоже мне очень помог. Мы просто помогаем друг другу".
"Да...
 О, что-то случилось с семьей Мэн Чжи. Ты знаешь об этом? К счастью, я 
перестала с ним общаться и не попала в неприятности. Спасибо за ваши 
советы в прошлом". Мастер Лу вздохнул.
Фэн Юй махнул рукой. 
"Мастер Лу, хватит об этом говорить. Я всего лишь бизнесмен". Фэн Юй 
давно знал, что этот болван и его семья попадут в беду.
"Хахаха...
 ты говоришь как какой-то мелкий бизнесмен. Ты лучший бизнесмен в Китае и
 во всем мире. Ты даже можешь легко встретиться с королями маленьких 
стран, если захочешь". Мастер Лу рассмеялся.
Мастер Лу не будет 
относиться к Фэн Юю как к обычному бизнесмену. Кто из бизнесменов так же
 влиятелен, как Фэн Юй? Кроме того, они были знакомы некоторое время, и 
он знал, что если он хочет продвинуться по карьерной лестнице, то ему 
нужна помощь Фэн Юя.
Мастер Лу не осмелился сделать Фэн Юя своим 
подчиненным, но они могут быть друзьями. Он должен искренне относиться к
 Фэн Юю, и, исходя из своего понимания характера Фэн Юя, он знал, что 
Фэн Юй ответит ему взаимностью.
Бизнесмены уровня Фэн Юя очень влиятельны.
Если бы не возраст Фэн Юя, то его статус был бы таким же, как у Супермена Ли.
"Мастер Лу, хватит надо мной подшучивать. Итак, вы уже решили, в какой отдел пойдете в будущем?"
Эти
 люди из политических семей будут часто переводиться из центрального 
правительства на низовой уровень. Мастер Лу только что вернулся с 
низового уровня. Он должен быть переведен в какое-нибудь 
правительственное учреждение в качестве одного из членов комитета. Фэн 
Юй задается вопросом, в какой отдел будет переведен мастер Лу.
При
 упоминании об этом мастер Лу забеспокоился. "Моя семья предложила мне 
два варианта. Поступить на работу в государственное министерство или 
работать на государственном предприятии. Работа в министерстве 
стабильна, и мне трудно совершить какие-либо ошибки. Но также трудно 
добиться выдающихся результатов. Работая на государственном предприятии,
 можно легко показать результаты, но любые ошибки могут задержать мое 
продвижение по службе на один срок. Лично я предпочел бы пойти на 
государственное предприятие, так как в министерстве работать трудно".
Мастер
 Лу обеспокоен. Предположим, его продвижение по службе задержится на 
срок, то есть на пять лет. В этом случае он может потерять возможность 
продвинуться на высшую должность в будущем. Вот почему он пригласил Фэн 
Юя сегодня. Он хочет услышать мнение Фэн Юя.
Хотя Фэн Юй не входит в правительство, у сторонних наблюдателей будет более спокойный и объективный взгляд на происходящее.
"Какие у вас есть варианты, если вы собираетесь работать на государственном предприятии?" - спросил Фэн Юй. спросил Фэн Юй.
"У
 меня есть три варианта. Первый - пойти на недавно созданное 
государственное предприятие China Mobile. Эта компания только что 
отделилась от Китайской телекоммуникационной корпорации. Поскольку Китай
 ведет переговоры о вступлении в ВТО, они не могут иметь 
телекоммуникационную монополию".
"Второй вариант - присоединиться к
 China Petroleum. Два года назад China Hua Xia Petroleum Natural Gas 
Group и China Petroleum & Chemical Corporation прошли 
реструктуризацию и обменялись некоторыми своими предприятиями.
Они разделили свои предприятия на северные и южные регионы.
"Мой
 последний выбор - штаб-квартира Китайской железнодорожной инженерной 
корпорации. Они скоро отделятся от Министерства железных дорог и будут 
работать самостоятельно".
Челюсти Фэн Юя упали. Проклятье! Эти три
 предприятия, возможно, сейчас не очень сильны, но в будущем они станут 
гигантами в своих отраслях.
Эти три компании станут одними из 500 лучших компаний мира.
Каждый сломает себе шею, чтобы попасть в одну из этих компаний, но у мастера Лу есть возможность выбрать любую из них.
Сильная семья - это совсем другое дело!
"Мастер
 Лу, любая из этих трех компаний принесет фантастические результаты. 
Первая - телекоммуникации, это основной сектор, поддерживаемый 
правительством. Вторая - энергетический сектор, который также является 
одной из основ нашей страны. Последний вариант - инфраструктура и 
транспортный сектор. Это также сектор с высоким потенциалом. Если мне 
придется выбирать, я не выберу China Petroleum, поскольку она уже давно 
создана. Все хорошие позиции уже заняты. Все, что вы можете делать, - 
это рутинная работа, которая похожа на работу в правительственном 
министерстве".
"Телекоммуникационный сектор, особенно мобильная 
связь, будет развиваться очень быстро. Мобильные телефоны станут 
основной формой телекоммуникаций в будущем, и вы сможете быстро достичь 
результатов. Более того, моя компания также работает в этом секторе и 
может предложить вам некоторую помощь. В этой компании работают люди, 
которых не любят и выгнали их бывшие руководители. Однако вы можете 
использовать эту возможность, чтобы перетянуть их на свою сторону".
"Китайская
 железнодорожная инженерная корпорация... кроме того, что инфраструктура
 является основой нашей страны, только инвестиции в транспортную сеть со
 стороны правительства составляют астрономическую сумму. Хотя она была 
отделена от Министерства, проблем с их деятельностью не будет. Но минусы
 этой компании в том, что ее внутреннее подразделение уже объединено.
Если вы войдете, то, возможно, не добьетесь выдающихся результатов".
Фэн
 Юй намекнул, куда следует направиться мастеру Лу. Если мастер Лу сможет
 контролировать China Mobile, то мобильные телефоны Aiwa и Wind and Rain
 займут два первых места на рынке.
Хотя руководитель Министерства 
промышленности и информационных технологий помогает Фэн Юю, этого все 
равно недостаточно, чтобы ему помог кто-то из China Mobile.
Филиалы
 China Mobile - лучшее место для продажи мобильных телефонов. Фэн Юй и 
мастер Лу могут сотрудничать, купив мобильный телефон Aiwa и получив 
скидку на SIM-карту. Плата за SIM-карты сейчас очень дорогая.
Кроме
 того, нет услуг международного автороуминга. Если вы хотите получить 
эту услугу, вам нужно подать заявление, а это очень хлопотно. Поэтому у 
Фэн Юя есть несколько телефонов с разными номерами.
Фэн Юй может 
по крайней мере представить China Mobile США и странам Восточной Европы 
для подписания соглашений об услугах автороуминга.
В ближайшие 
несколько лет это будет бум пользователей мобильных телефонов в Китае, и
 China Mobile станет лидером рынка мобильных услуг в Китае.
Если 
Мастер Лу придет в China Mobile сейчас, то в течение следующих пяти лет 
он легко добьется выдающихся результатов. Он сможет легко продвинуться 
по карьерной лестнице.
В то время мастер Лу может выбрать, 
продолжать ли ему работать в China Mobile или перейти в любое 
министерство, поскольку он получил повышение.
Намек Фэн Юя очень очевиден, и мастер Лу понял его.
"Брат
 Фэн, я обсужу это со своей семьей. Если возможно, я присоединюсь к 
China Mobile. Надеюсь, ты сможешь оказать мне помощь в будущем".
Фэн Юй рассмеялся. "Конечно".
China Mobile

    
  





  


  

    
      Компания Wind and Rain Mobile выпустила новый продукт и начала новую 
маркетинговую кампанию. Этот новый продукт является революционным и 
приведет к развитию мобильных телефонов.
Многие производители 
мобильных телефонов усмехнулись. Вы просто хвастаетесь. Кто вы такие, 
чтобы утверждать, что возглавляете развитие отрасли?
Но 
производители все равно отправили своих представителей на презентацию 
продукта. Мобильные телефоны Wind and Rain быстро развивались и 
считаются грозным конкурентом для них.
Мобильные телефоны Wind and
 Rain появились самыми последними среди крупных брендов мобильных 
телефонов, но развивались быстрее всех. Это связано в основном с тем, 
что Wind and Rain постоянно внедряет новые функции в свои телефоны. Все 
новые функции удивляют потребителей. Таким образом, их доля рынка 
постоянно увеличивалась.
Wind and Rain Mobile продемонстрировали 
свои инновации, выпустив сначала телефоны с двумя экранами, затем 
раздвижные телефоны, вращающиеся телефоны, телефоны размером с ладонь и 
т. д.
После этого экраны мобильных телефонов стали больше, а 
количество пикселей увеличивалось. Самым первым был черно-белый экран, 
затем одноцветные экраны, а затем 256 цветных экранов.
Wind and 
Rain Mobile также является самой продвинутой по внутренним возможностям 
мобильного телефона. Самые первые телефоны поставлялись с простыми 
играми, такими как "Змейка" и "Тетрис". Теперь игры усовершенствовались 
до более сложных игр, таких как гонки и Sokoban. Эти игры несложно 
разработать, но они очень увлекательны.
Компания Wind and Rain 
Mobile оснастила мобильные телефоны цифровыми камерами. Они изобрели 
первый телефон с камерой, и пользователь по-прежнему может увеличивать 
или уменьшать масштаб снимков. Но эта комбинация научила других 
производителей мобильных телефонов, что мобильные телефоны можно 
развивать в этом направлении.
Таким образом, все производители 
мобильных телефонов начали использовать технологии цифровых камер в 
своих телефонах. Ведущие производители мобильных телефонов быстро 
представили свои бренды телефонов с камерой. Тем не менее, звание 
первого в мире камерофона также принадлежит компании Wind and Rain.
Все остальные - подражатели.
Что
 больше всего расстраивает других производителей телефонов, так это 
рекламный слоган Wind and Rain Mobile Phone. Часто подражают, но НИКОГДА
 не превосходят!
Даже если ваши мобильные телефоны Wind and Rain 
хороши, вы занимаете только третью позицию, когда дело доходит до 
глобальных продаж. Motorola и Nokia все еще выше вас.
Даже Sony и Ericsson находятся близко позади вас. Откуда у вас взялась смелость использовать этот слоган?
Но
 этот слоган привлек внимание потребителей, потому что многие заметили, 
что мобильные телефоны Wind and Rain задают тренд в отрасли. Большинство
 новых функций и дизайнерских решений создаются Wind and Rain Mobile, а 
затем копируются другими брендами.
В Интернете кто-то начал опрос о
 любимой марке мобильных телефонов. Мобильный телефон Wind and Rain 
вышел на первое место, победив Nokia и Motorola!
На этот раз Wind 
and Rain Mobile выпускает новый телефон. Запуск этого продукта очень 
грандиозен, и это означает, что Wind and Rain Mobile, возможно, придется
 совершить значительный технологический прорыв.
Иначе Wind and 
Rain Mobile, которая представляла новые телефоны ежеквартально, не будет
 созывать мероприятие по запуску продукта.
Этот запуск продукта 
отличается от других запусков продуктов других производителей в Китае. 
Даже репортеры CCTV приехали, чтобы осветить этот запуск продукта. Ни 
одна другая компания в Китае не имеет такого отношения к мобильным 
телефонам.
Это объясняется тем, что Wind and Rain Mobile является самым мощным брендом мобильных телефонов в Китае, а Фэн Юй близок к CCTV.
Кроме
 того, с тех пор как CCTV разрешила компаниям размещать рекламу, Фэн Юй 
стала самым крупным спонсором рекламных слотов. Несмотря на то, что 
каждый год самыми дорогими покупателями были другие бренды, общие 
расходы всегда приходились на Фэн Юй, поскольку Фэн Юй владеет слишком 
большим количеством предприятий.
Теперь все рекламные слоты CCTV 
покупаются под руководством Tai Hua Holdings, а затем передаются 
дочерним компаниям. Это делается для того, чтобы дочерние компании не 
могли конкурировать и повышать плату за рекламу.
CCTV недовольна этим, но ничего не сказала, так как большинство их программ спонсируются Tai Hua Holdings.
......
"Добро
 пожаловать на презентацию мобильного телефона Wind and Rain Mobile. В 
этом телефоне использованы новейшие технологии от Wind and Rain 
Electronics, Philips Group и Aiwa Electronics. Технические 
характеристики этого телефона превзошли все другие телефоны на рынке, а 
внешний дизайн по-прежнему остается лучшим..."
Другие 
производители не могли не роптать в своих сердцах. Ваши телефоны лучшие 
во всех отношениях?! Кто сказал, что дизайн ваших телефонов всегда самый
 лучший?!
Хотя многие люди недовольны, некоторые представители не 
возражали. Они здесь, чтобы учиться. Пока они могут идти в ногу с 
тенденцией и превосходить Wind and Rain Mobile в некоторых областях, они
 все еще могут затмить многие другие бренды.
Например, у телефонов
 Wind and Rain Mobile есть слабое место. Их телефоны не могут достичь 
трех важных стандартов. Водостойкость, противоударность и защита от 
пыли.
Когда другие производители телефонов фокусировались на этих 
трех аспектах, Wind and Rain Mobile полностью игнорировали их. 
Пылезащищенность телефона Wind and Rain Mobile по-прежнему в порядке, но
 у него нет ни водостойкости, ни противоударности.
Однако эти недостатки никак не влияют на телефоны Wind and Rain Mobile. Их продажи продолжают расти и догоняют Nokia и Motorola.
"Пожалуйста,
 посмотрите на экран. Экран этого телефона использует 65-килобайтный 
цветной экран, а камера телефона была усовершенствована до 350 000 
пикселей и двукратного оптического зума. Эти фотографии сделаны этим 
телефоном":
На большом экране на сцене были показаны фотографии, 
сделанные на месте проведения мероприятия с помощью телефона. Их 
четкость и яркие цвета заставили зрителей ахнуть.
Неужели камеры телефонов уже настолько совершенны, что позволяют делать такие снимки?
"Все
 вы должны знать, что Aiwa Electronics владеет многими запатентованными 
технологиями MP3 и является самой передовой в мире. Я хочу поделиться 
этой хорошей новостью со всеми присутствующими. Эта модель включает в 
себя технологию MP3-плеера!"
Wow!!!!
Аудитория начинает обсуждать между собой.
Этот телефон также является MP3-плеером?! Но сколько песен может 
хранить этот крошечный телефон? Несколько песен превысят объем 
встроенной памяти.
"Наверное, все думают, что эта функция 
бесполезна, потому что телефон не может хранить много песен. Но я хочу 
сказать вам, что этот телефон поставляется с последним поколением 
мини-карт памяти, TF-картами. Вот о какой TF-карте я говорю. Ее размер 
примерно с мой ноготь, и эта карта позволит увеличить объем памяти 
телефона. В настоящее время объем памяти этой карты составляет 128 МБ, и
 этого достаточно для хранения более 20 песен. Кроме того, продолжается 
разработка TF-карт с большим объемом памяти. В будущем каждый сможет 
приобрести новейшие TF-карты для этого телефона, чтобы увеличить объем 
памяти...".
Представители Panasonic, Sony, Toshiba и т.д. были 
ошеломлены. Они только в прошлом году разработали карты SD, которые в 
основном используются в цифровых камерах. Они все еще думают об 
использовании этой технологии в мобильных телефонах. Тем не менее, 
компания Wind and Rain Mobile представила более компактную карту 
хранения данных с таким же объемом памяти, как у SD-карт. Устареют ли их
 SD-карты?
Нет! Об этом нужно сообщить в головной офис. Необходимо
 ускорить исследование хранилища SD-карт, иначе SD-карты будут заменены 
TF-картами!

    
  





  


  

    
      Человек на сцене продолжал знакомить с особенностями нового телефона.
 Например, емкость аккумулятора снова увеличилась, и пользователи могут 
слушать свои песни без забот. В телефоне также есть разъем для 
наушников, а качество музыки лучше, если использовать наушники. Это 
говорит о том, что динамики этого телефона не очень хороши. Тем не 
менее, в разъеме для наушников используется новейшая технология Aiwa, и 
музыка будет звучать лучше в наушниках. Батарея в этом телефоне также 
использует новейшую технологию от Tai Hua Battery. В настоящее время 
батарея этого телефона является лучшей в мире. Кроме того, благодаря 
TF-карте этот телефон может хранить больше телефонных номеров и 
сообщений. Внутренняя память большинства телефонов мала и недостаточна. 
Но теперь пользователи могут перенести номера и сообщения на внешнюю 
TF-карту. TF-карта больше шокирует производителей, чем функция MP3 и 
обновление цветного экрана. Это устанавливает стандарт. Все телефоны в 
будущем должны иметь устройства для чтения внешних карт памяти. 
Производители могут догнать другие технологии. Тем не менее, патент на 
это устройство для чтения TF-карт должен принадлежать Wind и Rain 
Mobile. Если производителям придется обойти патент и разработать свой 
собственный, они должны вложить большие средства в развитие. Но даже в 
этом случае они могут не добиться успеха. В конце концов, команда 
разработчиков Wind and Rain Mobile занимается разработкой более новых 
технологий, в то время как другие производители работают над своими 
собственными внешними картами памяти. Wind and Rain Mobile прошли этот 
путь раньше остальных и имеют преимущества перед ними. Существует 
множество применений для флэш-накопителя, и Фэн Юй поручил своей команде
 разработчиков сосредоточиться на трех областях. MP3, USB-накопитель и 
TF-карты. Хотя есть и другие области применения, Фэн Юй считает, что 
этих трех областей достаточно. Технологии USB-накопителей будут 
развиваться в портативный жесткий диск, а что будет после этого, Фэн Юй 
не знает. Фэн Юй может вспомнить только эти вещи. MP3-накопитель похож 
на USB-накопитель, и идея портативного жесткого диска возникла именно из
 этого.
Раз флэш-накопитель может разрабатывать такой продукт, 
как MP3, почему он не может быть использован на более сложных ПК для 
хранения данных? MP3 станет MP4 в будущем, и Фэн Юй не хочет 
разрабатывать MP5. В это время он сосредоточится на создании планшетов. 
Фэн Юй с удовольствием наблюдает за шокированными выражениями на лицах 
слушателей. Он должен признать, что эта команда разработчиков просто 
потрясающая. Он лишь сказал им, чего хочет, предоставил средства и 
разработал продукт. В прошлом году, когда Sony представила свои 
SD-карты, Фэн Юй не беспокоился. Это было связано с тем, что после 
выпуска TF-карты они также представили адаптер для SD-карт. Вставив 
TF-карту в адаптер, ее можно использовать в слотах для SD-карт. TF-карты
 можно использовать в тех продуктах, где есть слоты для SD-карт. Это 
сделает TF-карты более универсальными. TF-карты могут заменить SD-карты,
 но SD-карты не могут заменить TF-карты. TF-карты намного меньше, но 
имеют такой же объем памяти, как и SD-карты. Каждый с первого взгляда 
поймет, какой продукт лучше! SD-карта - это продукт совместной 
разработки нескольких компаний, Sony, Panasonic, Toshiba и Sandisk. Они 
думали, что смогут сохранить свое лидерство с помощью этой маленькой 
карты памяти. Но после того, как они увидели крошечную TF-карту на 
презентации Wind and Rain Mobile, они потеряли уверенность. Эти четыре 
компании - крупные игроки в электронной промышленности, но они потерпели
 поражение. Они начали разрабатывать технологии флэш-накопителей гораздо
 раньше и думали, что смогут стать лидерами в мире. Но они были 
шокированы появлением MP3 и USB-накопителя. Китайская компания 
разработала этот продукт раньше, чем они, и он хорошо продается. Только 
плата за патентное разрешение позволила этой компании заработать кучу 
денег. Представители этих четырех компаний были еще больше шокированы 
этой крошечной TF-картой. Когда человек на сцене все еще представлял 
телефон, представители этих компаний уже сообщили эту информацию в свой 
головной офис.
Чем раньше компания узнает об этом, тем раньше она
 сможет начать подготовку. Если бы компании продолжили свои исследования
 SD-карт, они бы проиграли TF-картам Wind and Rain. В тот вечер 
представители, купившие новейший телефон Wind and Rain Mobile, 
немедленно вылетели обратно. Они должны вернуть телефон для 
исследования. Производители телефонов также могут включить эти новые 
функции в свои телефоны, как Wind and Rain Mobile. Они могут найти 
альтернативные технологии для замены этих запатентованных технологий, 
поскольку ни одна технология не является незаменимой. Когда компания 
Aiwa представила свой MP3-плеер с флэш-диском, эти компании начали 
обходить зарегистрированные патенты. Они разработали MP3-плееры с 
жестким диском, которые имеют большую емкость. Но у этих MP3-плееров 
есть слабое место. Они похожи на CD-плееры, и потребителям не удобно 
брать их с собой. Эти компании, хотя потребители, могут принять размеры 
портативных CD-плееров, принимают MP3-плеер. Объем памяти этого плеера в
 несколько раз больше, чем у MP3-плеера Aiwa. Если этот плеер не 
помещается в карман, вы можете держать его в сумке или даже использовать
 его дома в качестве домашнего музыкального плеера. В тот вечер, когда 
Фэн Юй и его люди праздновали успех выпуска этого продукта, 
производители мобильных телефонов по всему миру получили новости о 
революции в мобильных телефонах. По крайней мере, революционным является
 аспект хранения данных. Некоторые производители сразу же отказались от 
идеи разработки собственной технологии и обратились в Wind and Rain 
Electronics, чтобы приобрести права на эту технологию. Но Wind and Rain 
Mobile им отказала. Поскольку TF-карты выпускаются несколькими брендами,
 включая Wind and Rain, Aiwa, AIWA, Philips и Lenovo, им больше не нужны
 конкуренты. Но Wind and Rain Mobile все же выпустила стандарты для 
слотов TF-карт, чтобы другие производители телефонов могли выпускать 
телефоны со слотами для TF-карт. Но производители должны использовать 
TF-карты марки Wind and Rain.
Wind and Rain Mobile будет ждать, 
пока их технология опередит других производителей как минимум на год, 
прежде чем выдавать права на авторизацию. Tai Hua Holdings обсудила с 
Philips вопрос о рынке. Западная Европа, включая Африку, будет 
принадлежать Philips, а Восточная Европа, Китай и американские рынки - 
Feng Yu. Что касается Японии и других стран Юго-Восточной Азии, то они 
будут использовать бренд Aiwa. Sony и другие компании присматривались к 
TF-картам Wind and Rain. Они знали, что не смогут совершить прорыв в 
этой технологии в течение короткого периода времени. Им понадобится не 
менее года, прежде чем они смогут производить свои собственные TF-карты.
 К счастью для них, у них все еще есть SD-карты. Но вскоре эти компании 
поняли, что TF-карты, продаваемые на рынке, поставляются в комплекте. В 
него входят USB-кардридер и адаптер для SD-карт! Эти несколько компаний 
были в ярости! Это слишком много! Вы все уже съели половину пирога, а 
теперь пытаетесь отнять наш жалкий кусок пирога?! Хмф! Мы не верим, что 
после объединения усилий мы все равно проиграем. Это всего лишь карта 
TF. Мы вложим больше ресурсов в разработку этой TF-карты! Мы не позволим
 вам получить весь пирог! Примечания переводчика: Это видео о том, как я
 вывел своего щенка на прогулку. Пожалуйста, поддержите меня, 
подписавшись на ее канал.

    
  





  


  

    
      Когда компания Tai Hua holdings все еще празднует, Камеда Масао и Хейтаро Накаджима обсуждают новые стратегии конкурентов.
Компания Apple вошла в индустрию портативных музыкальных плееров и только сегодня запустила свой музыкальный плеер iPod.
Этот
 плеер использует новый музыкальный формат. Он не использует 
традиционный формат MP3 для песен и может конвертировать CD в этот 
формат.
Apple не разрабатывала эту технологию. Два 
инженера-программиста разработали эту технологию, но были приобретены 
компанией Apple и используют ее на своих ПК.
Хейтаро Накаджима и 
остальные изначально не беспокоились о них, так как этот новый 
музыкальный формат не представляет собой ничего особенного. Этот формат 
ничем не отличается от других аудиоформатов. Все компании работают над 
усовершенствованием технологий аудиоформатов, чтобы минимизировать место
 для хранения данных.
Но Хейтаро Накаджима не ожидал, что Apple выпустит новый музыкальный плеер, который будет красиво оформлен.
Кроме
 того, бренд Apple является одним из крупных игроков в секторе 
электроники. Хотя они не специализируются на музыкальных плеерах, они 
похожи на Sony, где у них много преданных поклонников.
Что еще 
более удивило, так это то, что внутренняя память Apple iPod составляет 5
 Гб, что намного больше, чем у плеера Aiwa. Даже ЖК-экран больше, чем у 
продукции Aiwa.
Хейтаро Накаджима и Камеда Масао поняли, что 
MP3-плееры с жестким диском развивались очень быстро. Продукты, которые 
они видели в прошлом году, были больше их ладони, а сейчас они всего 
лишь в два раза меньше их ладоней.
Apple iPod определенно считается портативным музыкальным плеером.
Преимуществом
 iPod является большая внутренняя память. Их новый веб-сайт, iTunes, 
получил поддержку Ассоциации звукозаписывающей индустрии Америки, а цены
 на их песни ниже, чем у Aiwa.
Хейтаро Накадзима проклял этих 
американцев. Это форма протекционизма! Мы также являемся сайтом, 
предлагающим лицензионные песни для скачивания. Но вы все подали на нас в
 суд, а теперь вы все идете и поддерживаете сайт Apple. Любой может 
сказать, что это дискриминация против нас.
Цена загрузки песни в 
формате MP3 на английском сайте Aiwa составляет 0,99 USD. Эта цена 
немного ниже, чем цена реального компакт-диска, продающегося по цене 
около 20 долларов США.
Но Apple на своем сайте предлагает 0,79 USD
 за загрузку. Неужели они не пытаются заработать? Средняя цена загрузки 
составляет менее 0,50 USD за неограниченную месячную загрузку. Они 
должны платить звукозаписывающей компании более 0,30 USD за каждую 
загрузку.
Кроме того, как насчет расходов на содержание сайта? Это не маленькая сумма.
Сайт
 Aiwa едва приносит прибыль, а как Apple может получить прибыль при 
таком ценообразовании? Могут ли они смириться с убытками?! Невозможно!
Единственное объяснение - это то, что звукозаписывающие лейблы продали авторские права Apple по более низким ценам!
"Хмф!
 Мы должны подать в суд на эти звукозаписывающие лейблы. Как они могут 
требовать с нас более высокие цены?!" гневно крикнул Хейтаро Накадзима.
Камеда
 Масао тоже расстроился, но все же убедил Хейтаро Накадзиму. "Подавать в
 суд?! Как мы можем подать в суд? Это их выбор - продавать авторские 
права по такой цене, и неважно, сколько они продают, они все равно 
зарабатывают деньги. Это не противоречит закону до тех пор, пока они не 
продают ниже себестоимости. Когда мы подписывали с ними контракт, мы не 
думали об этом. Музыкальный формат Apple - это просто разновидность MP3,
 но с другим названием. Мы не можем использовать закон, чтобы ограничить
 их".
Когда Aiwa подписала контракт с этими звукозаписывающими 
лейблами, одним из условий было то, что лейбл не может продавать 
авторские права на песни MP3 другим компаниям по более низким ценам.
Но музыкальный формат Apple не называется MP3, и Aiwa не может ничего с ним сделать!
"Выясните
 слабое место iPod, и мы будем использовать это слабое место как нашу 
главную маркетинговую кампанию против них. Я не верю, что их продукт так
 же хорош, как наш, когда они вошли в индустрию музыкальных плееров. 
Даже продукция Sony не так хороша, как наша!". сказал Хейтаро Накаджима.
Apple никогда не производила портативных музыкальных плееров, и их опыт не относится к этой области.
Это их первый портативный музыкальный плеер, и они не могут обогнать Aiwa.
Например, фоновый шум, время работы от батареи, внутренняя память и т.д. наверняка будут иметь слабые места.
Филиал Aiwa в США быстро прислал отчет по iPod. Хейтаро Накаджима прочитал его и почувствовал облегчение.
Хотя
 внутренняя память iPod составляет 5 Гб, статический шум громче, чем у 
MP3-плееров Aiwa. Это означает, что качество звука очень низкое.
Технология
 наушников Apple также не так хороша, как у Aiwa, и Aiwa может 
сосредоточиться на качестве музыки в их маркетинговой продукции. В эпоху
 Walkman Walkman от Aiwa выиграл у Sony благодаря лучшему качеству звука
 для своих покупателей.
iPod от Apple использует жесткий диск в 
качестве внутренней памяти и имеет больший экран. В связи с этим батарея
 может работать только 5 часов, в то время как MP3-плеер Aiwa может 
работать более 8 часов.
Aiwa также разрабатывает технологию современных внутренних батарей, и полная зарядка батареи может длиться более 10 часов!
Еще
 один важный момент, который следует отметить - этот iPod не совместим с
 операционной системой Windows. Это означает, что многие пользователи ПК
 не смогут его использовать. В конце концов, пользователей Windows 
больше, чем пользователей iMac.
Инженеры компании Aiwa также 
обнаружили, что в iPod отсутствует очень популярная среди потребителей 
функция - воспроизведение в случайном порядке.
Apple iPod может 
воспроизводить песни только в соответствии со списком воспроизведения, и
 многим пользователям это быстро надоедает.
После того как Фэн Юй получил отчет, он позвонил Хейтаро Накаджиме.
"Босс, не волнуйтесь. Aiwa подавит iPod, и наши продажи, несомненно, превысят их". сказал Хейтаро Накадзима.
Фэн
 Юй рассмеялся. "На самом деле, вам всем не нужно беспокоиться об iPod. 
Хотя у iPod есть некоторые преимущества перед нами, эти преимущества 
ничто по сравнению с их слабостью. Будьте уверены. Мы просто продолжим 
действовать по плану. Их продажная цена на 100 долларов больше, чем у 
нас. Это ограничит его продажи".
Розничная цена iPod установлена 
на уровне 2299 USD, в то время как последняя модель MP3 от Aiwa 
продается всего за 199 USD. Но цена - не самое большое преимущество 
Aiwa.
Самым большим преимуществом Aiwa является использование традиционного формата MP3.
Хотя
 компания Aiwa предоставила веб-сайт для загрузки оригинальных песен и 
призвала своих пользователей загружать их из легальных источников, 
многие веб-сайты предоставляли нелегальные загрузки. Эти сайты 
взламывали технологические меры защиты MP3-плейера Aiwa.
Многие 
потребители покупают MP3-плееры, потому что они могут скачивать 
бесплатные MP3-песни. Это самое большое преимущество компании Aiwa.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй думал, что у него только один конкурент - Apple, который ему 
не конкурент. Но вскоре появился еще один грозный конкурент - совместное
 предприятие двух компаний.
Samsun и Microsoft совместно разработали музыкальный плеер формата WMA. Сильной стороной этого плеера является формат WMA.
Песни
 в формате WMA занимают очень мало места для хранения, а размер песни 
составляет всего половину от формата MP3. Качество песен также неплохое.
Музыкальный плеер может хранить больше песен в формате WMA по сравнению с MP3.
Музыкальный
 плеер YP от Samsung обладает функциями MP3 и iPod. Он имеет длительный 
срок службы батареи и может хранить больше песен.
Кроме того, 
ЖК-дисплей этого плеера YP больше, как у iPod, а все кнопки расположены 
справа. Пользователи могут управлять плеером большим пальцем правой 
руки, и это очень удобно.
Компания Microsoft также очень 
поддерживает этот формат. Они включают проигрыватель WMP в свою 
операционную систему Windows, что делает его популярным.
Формат WMA становится все популярнее, и многие люди считают, что WMA очень скоро заменит MP3.
На презентации этого музыкального плеера YP присутствовал генеральный директор Microsoft. Это большая редкость.
Компания
 Aiwa также была приглашена на презентацию продукта. Хейтаро Накаджима 
выглядит ужасно из-за появления этого нового конкурента.
По 
сравнению с конкурентами Aiwa, технология веб-сайта Aiwa является 
худшей. Сайт загрузки Apple намного красивее и лучше, чем у них.
Сайты загрузки музыки Microsoft и Samsung также проще и лучше оформлены, чем сайт Aiwa.
Однако
 Камеда Масао сказал Хейтаро Накаджиме, чтобы тот не волновался. Их сайт
 будет обновлен, и на него будет добавлена новая поисковая система.
Камеда
 Масао, посоветовавшись с Фэн Ю, обратился в компанию Google с просьбой 
разработать поисковую систему для сайта Aiwa по скачиванию музыки. 
Пользователи смогут искать песни по названию композиции, имени 
исполнителя, названию альбома, сортировать песни по жанрам и даже по 
текстам.
Пользователям даже не нужно знать название песни или имя исполнителя.
Все, что им нужно, - это только текст песни, и они смогут найти ту песню, которую ищут.
Эта функция позволит увеличить количество посетителей и загрузок сайта и выиграть у сайтов загрузки музыки других двух форматов.
К
 счастью, формат MP3 по-прежнему является самым распространенным 
форматом, используемым пользователями. Пользователи форматов Apple и 
Microsoft все еще меньше, чем пользователей MP3. Но эти две компании 
влиятельны и представляют большую угрозу для MP3.
Хейтаро Накаджима очень волнуется, но Фэн Юй очень спокоен.
В прошлой жизни Фэн Юя эти три формата противостояли друг другу, но WMA не удалось вытеснить MP3.
Вместо этого, именно Apple продолжает использовать его формат в своих продуктах.
Aiwa по-прежнему остается сильнейшей по сравнению с двумя другими компаниями, когда дело касается индустрии музыкальных плееров.
Apple
 и Microsoft могут конкурировать с Aiwa, если будут работать вместе, но 
возможно ли это? Гордость Стива Джобса из Apple больше, чем Билла 
Гейтса, и он гордится собой как человеком, который изменит мир.
Microsoft
 также не склонится перед Apple. Два года назад, если бы Microsoft не 
помогла Apple, инвестировав 100 миллионов долларов США, и не пошла на 
сотрудничество с ними, Apple могла бы разориться.
Вот почему обе 
компании не будут работать вместе, когда речь идет об аудиоформате. Обе 
компании не смогут выиграть у Aiwa, если будут действовать в одиночку. 
Aiwa все еще поддерживает множество других производителей музыкальных 
плееров, и MP3 все еще сохраняет лидерство.
MP4 будет запущен, 
когда на рынке появится больше музыкальных форматов. В это время все 
переключат свое внимание на разработку видеоплееров, а развитие 
музыкальных форматов замедлится.
Кроме того, в это время музыкальные плееры смогут воспроизводить различные форматы, и битва форматов закончится.
Фэн Юй очень уверен, что MP3-плееры сохранят лидерство, несмотря на появление еще одного крупного конкурента.
Но
 Фэн Юй все еще удивлен внешним дизайном музыкального плеера Samsung YP.
 Даже зная будущее, он не может использовать все известные ему 
дизайнерские решения в своих продуктах.
.
Фэн Юй должен 
представлять новую модель MP3-плеера каждые три недели, как мобильные 
телефоны Nokia, если он хочет использовать все конструкции, которые он 
знает из своей предыдущей жизни. Но если он так поступит, возникнет 
серьезный недостаток. Aiwa не сможет сфокусировать свой маркетинг на 
одном продукте.
Aiwa является ведущим брендом музыкальных плееров 
во всем мире, и их маркетинг всегда сосредоточен на их продуктах, а не 
на бренде.
Поскольку появился новый конкурент, Aiwa должна добавить некоторые инновации в свои продукты.
.......
"Босс,
 вы хотите сказать, что наши MP3-плееры могут поддерживать внешние 
накопители?" Хейтаро Накаджима был удивлен. Внешнее хранилище означает, 
что в плеер можно вставлять TF-карты!
"Именно так. Это будет 
похоже на мобильные телефоны. Там будет слот для карт памяти, и 
пользователи смогут вставлять TF-карты. Таким образом, будет увеличено 
хранилище плеера и продлен срок службы продукта."
"Босс, TF-карта 
имеет только 128 Мб памяти, а 256 Мб еще находится на стадии 
тестирования. Внутренняя память нашего MP3-плеера на 1 Гб уже готова, а 
модель на 2 Гб уже находится на стадии тестирования. Это внешнее 
хранилище не может увеличить объем памяти на много".
Хейтаро 
Накаджима ничего не думал об этом. Увеличение 256 МБ с 2 ГБ - это ничто.
 Какой в этом смысл? Если хранилище будет иметь 256 МБ и может быть 
увеличено на 2 ГБ с помощью TF-карт, оно будет очень популярным.
Если
 Фэн Юй не знает, как быстро развивается TF-карта, он будет думать, как 
Хейтаро Накаджима. Но TF-карта скоро превзойдет по объему памяти 
USB-накопитель. В будущем многие MP3-плееры будут иметь 2 Гб встроенной 
памяти, которую можно будет расширить с помощью TF-карты на 4 или 8 Гб.
Фэн
 Юй ничего не сказал, а Камеда Масао начал читать лекцию Хейтаро 
Накаджиме. "Просто следуй тому, что говорит босс. Ему не нужны твои 
предложения!"
Хейтаро Накадзима сердито посмотрел на Камеда Масао.
 Компания Aiwa была намного больше, чем компания Камеда Масао в прошлом.
 Тем не менее, теперь Камеда Масао стал его начальником и может даже 
читать ему нотации!
Однако Хейтаро Накадзима должен признать, что Камеда Масао молод и способен.
Если Хэйтаро Накадзима окажется на месте Фэн Юя, то он также решит взять на воспитание Камеду Масао.
Фэн
 Юй передал это указание только по телефону и не полетел в Токио. Ему 
нужно ехать в Москву, чтобы присутствовать на свадьбе Кириленко.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй и его друзья приехали в Москву на свадьбу Кириленко. Приехали 
Фу Гуанчжэн, Фу Гуанвэй, Ли Цзекай и даже младший сын короля азартных 
игр Макао. Приехали Чжун Цинсянь, Лю Чуаньчжи, Камеда Масао и др.
Большинство
 гостей этой свадьбы - ведущие магнаты и богачи второго поколения, 
многие гости - из Восточной Европы. К счастью, особняк Кириленко огромен
 и может принять столько людей.
Теперь Фэн Юй наконец-то понял, 
зачем особняку нужна такая огромная пекарня и кухня. Провести такой 
грандиозный банкет не так-то просто.
Помимо людей из мира бизнеса,
 многие политические и военные лидеры пришли или прислали своих 
представителей, чтобы поздравить Кириленко.
Например, президент России Путин прислал своего представителя.
Когда Фэн Юй увидел представителя Путина, он на секунду остолбенел. Разве это не Маленький Мед?!
Представитель
 Путина - будущий президент России Дмитрий Медведев. Путин и Дмитрий 
Медведев были членами одной партии и по очереди играли в игру, чтобы 
стать президентом.
"Фэн, сегодня ты должен выпить больше. Картина,
 которую ты мне подарил, очень красивая. Я не разбираюсь в картинах 
маслом, но моя жена очень рада получить ее. Она попросила меня 
поблагодарить тебя от ее имени". Кириленко похлопал Фэн Юя по плечу.
К
 счастью, Кириленко был еще не пьян и умел контролировать свою силу. В 
противном случае, его медвежья лапа могла бы вывихнуть плечо Фэн Юй.
Кириленко очень впечатлен Фэн Юем. То, что Фэн Юй рассказал ему о политике России, очень полезно для его отца.
Хотя
 отец Кириленко скоро уйдет на пенсию, он поддерживал Ельцина, а затем 
Путина. Это позволило ему и дальше продвигаться по служебной лестнице.
Если
 бы не здоровье отца Кириленко, он мог бы продолжать работать. Но, к 
счастью, старший брат Кириленко служит в армии и в будущем сможет 
перенять или даже превзойти достижения отца.
Без подсказок Фэн Юя никто из них не ожидал, что кто-то из КГБ займет высший пост в России.
Многие
 люди поддерживали Ельцина, например, отец Кириленко. Но после этого они
 поддержали не того человека. Никто из них не верит, что такой молодой 
человек, как Путин, станет самым влиятельным человеком в России!
Кириленко
 и его отец считают, что Фэн Юй, должно быть, получил информацию от 
китайских высокопоставленных чиновников. Фэн Юй блестяще разбирается в 
бизнесе, но он никогда не занимался политикой.
Фэн Юй улыбнулся и еще раз поздравил Кириленко, после чего стал ходить с тарелкой в поисках еды.
По
 сравнению с западным банкетом в стиле шведского стола, Фэн Юй все же 
предпочитает китайский банкетный стиль, где блюда можно укладывать в три
 слоя.
Но шведский стол тоже неплох. Фэн Юй может выбрать то, что 
ему нравится, поскольку блюда постоянно меняются. Жаль только, что не 
подают фирменных блюд. Однако Кириленко приготовил большое разнообразие 
алкоголя. Фэн Юй слышал, что здесь подают около 100 различных видов 
алкоголя.
"Брат Фэн, твой подарок слишком щедр. Но я слышал, что 
картины, которые ты купил на аукционе, это не эта картина. Где эти две 
картины?" спросил Фу Гуанвэй.
Фу Гуанвэй привык к такого рода банкетам, поскольку подобные банкеты проводились и в Гонконге.
"Я использовал их, чтобы обменять на эту картину".
"Хехе...
 ты большой транжира. Я слышал от брата Гуанчжэна, что эта картина стоит
 не так много, как те две картины". ответил Фу Гуанвэй.
"Все в 
порядке. О, а где же брат Гуанвэй?" Фэн Юй потратил несколько сотен 
миллионов и не прочь потратить еще больше на идеальный подарок.
"Там... Он танцует с моей невесткой".
Банкет похож на бал, выступает оркестр, а гости могут танцевать на танцплощадке.
Фу Гуанчжэн завоевал сердце Лян Ин и привез ее с собой в Москву на свадьбу Кириленко.
Фу Гуанвэй также начал обращаться к Лян Ин как к свояченице.
"А как насчет тебя?" пошутил Фэн Юй.
"Торопиться некуда. Я еще молода и хочу наслаждаться жизнью.
Эх, брат Фэн, когда Кириленко приедет в Гонконг, я уже все для него 
подготовил. Разве он не должен организовать что-то для меня в Москве? 
Мне не нужны женщины из аристократических семей. Я видел молодую женщину
 из танцевальной труппы, очень красивую. Я слышал, что в России женщины 
могут выходить замуж в 14 лет". Фу Гуанвэй рассмеялся.
Фэн Юй закатил глаза. Почему ты спрашиваешь меня об этом?
"Иди и спроси его сам. А я пойду туда".
Фу Гуанвэй пошел дальше, чтобы поискать кого-нибудь еще, с кем можно поболтать.
Через некоторое время Кириленко вернулся к Фэн Юю и предложил тост за него. "Фэн, что ты думаешь о сегодняшней свадьбе?"
"Она вполне удалась, как я вижу, все наслаждаются".
ворчливо ответил Кириленко. "Фэн, как ты думаешь, президент недоволен моей семьей? Почему он прислал только представителя?"
Кириленко
 подумал, что Путин должен присутствовать на его свадьбе или прислать 
представителя с более высоким статусом, чем его отец. Но представитель 
Путина - всего лишь заместитель директора в офисе Путина.
Фэн Юй 
чуть не разразился смехом. Хотя этот человек занимает должность только 
заместителя директора, он является первым заместителем директора. В 
будущем он станет партнером Путина. Вы и ваша семья не должны смотреть 
на этого человека свысока, иначе в будущем он доставит вам 
неприятности".
"Брат Ки, я могу сказать, что этому человеку доверяет господин Путин. Ты должен поддерживать с ним хорошие отношения".
"Правда? Значит ли это, что он может перейти на более высокую должность?" Кириленко повернулся и посмотрел на Дмитрия Медведева.
Фэн Юй подумал некоторое время и сказал. "Я вспомнил, что ваш президент может назначать премьер-министра?".
Глаза Кириленко широко раскрылись. "Фэн, ты хочешь сказать, что он станет премьер-министром?".
Фэн Юй улыбнулся и больше ничего не сказал. Его выражение лица выдало его.
"Спасибо,
 брат. Теперь я знаю, как с ним обращаться". Поскольку этот человек 
будет преемником Путина, то Кириленко должен относиться к нему 
по-другому.
Кириленко подошел с бокалом вина и поднял тост вместе с Медведевым. Фэн Юй продолжал есть вилкой сосиску.
Увидев пышную свадьбу Кириленко, Фэн Юй позавидовал. Он задался вопросом, когда он сможет провести такую грандиозную свадьбу.
Елена
 ничего не хочет от Фэн Юя, и ее единственная просьба - чтобы Фэн Юй 
навещал ее, когда будет свободен. Фэн Юй хотел взять Елену с собой, но 
Елена отказалась. Она знает, что навлечет на Фэн Юя беду, если пойдет с 
ним на свадьбу.
Но Ли На и Чжоу Кэсинь доставляют Фэн Юю головную боль. Он до сих пор не знает, как с ними справиться.
Дмитрий Медведев

    
  





  


  

    
      Gbox, совместное предприятие Microsoft и Feng Yu, наконец-то вышло на
 рынок. Первоначально планировалось выпустить его ближе к концу года, к 
Рождеству, но Sony выпустила свою PS one в прошлом месяце. Это 
обновленная версия консоли PS от Sony. Она меньше, примерно на треть от 
оригинальной PS, и может быть оснащена ЖК-монитором. Кроме того, ее 
можно установить даже в автомобиле, подключив адаптер к розетке. Теперь 
пользователи могут играть в игры в своих автомобилях. Ходят слухи, что 
Sony представит портативный источник питания для PSOne, батареи которого
 хватит примерно на 2 часа работы. У Sony не было другого выбора, кроме 
как выпустить эту модель. Они вложили много средств в MP3-плееры, но 
потерпели неудачу. Многие люди считали MP3-плееры бракованной 
продукцией, что сказалось на прибыли Sony. Поскольку продажи CD-плееров и
 Walkman снижаются, Sony нужен новый продукт, чтобы повысить прибыль, 
доверие акционеров и цены на акции. Хотя цены на акции не повлияют на 
деятельность Sony, они влияют на бренд. Например, Sony полагалась на 
свои позиции в рейтинге Fortune 500, в рейтинге лучших мировых брендов 
потребительской электроники и т.д. в своем маркетинге. Они не хотят, 
чтобы их позиции упали. Другая причина - Sega Saturn выпустила свою 
последнюю консоль. Хотя у них не так много игр, им все же удалось 
получить часть доли рынка. Nintendo также собирается выпустить свою 
консоль 4-го поколения. Компания Gbox не хочет конфликтовать с Nintendo и
 решила начать продажи в этот период. ...... "Дамы и господа. Gbox-1 - 
это игровая консоль, разработанная совместно компаниями Aiwa Little 
Tyrant, Microsoft, Wind and Rain Electronics и многими другими. Это 
игровая консоль первого поколения, использующая процессор Intel, новую 
операционную систему Microsoft и новейшие DVD-технологии Wind and Rain 
Electronics. Эта консоль также может быть подключена к Интернету. Скоро 
мы выпустим Gbox-live, и пользователи смогут играть в игры через 
Интернет...". Этот запуск проходит в Нью-Йорке.
В конце концов, 
рынок игровых консолей в США больше, чем в Китае. Компания Microsoft 
направила своего генерального директора Балмера для проведения 
презентации, а компания Aiwa Little Tyrant направила Дуань Юнпина в 
качестве своего представителя. Конечно, Чжун Цинсянь также был там в 
качестве представителя Tai Hua Holdings. Фэн Юй также был в Нью-Йорке, 
но не присутствовал. Слишком утомительно слушать часовую речь Балмера. 
Фэн Юй сидел в своем кабинете и наблюдал за запуском в прямом эфире 
через монитор своего компьютера. Хотя интернет в США не так уж хорош, в 
офисе Фэн Юя есть выделенная линия, и прямая трансляция ведется только 
для него. Никаких задержек, и Билл Гейтс сидит рядом с Фэн Ю и смотрит 
телепередачу. Билл Гейтс хочет использовать Gbox в качестве ответного 
удара по Sony и в будущем выйти на рынок игровых консолей. "Gbox будет 
поставляться в комплекте, в который входит консоль, два контроллера и 
десять игр. Среди игр пять доступны исключительно для Gbox-1 и 
недоступны для других консолей. Это связано с тем, что эти игры от Wind 
and Rain Games. Они включают в себя..." Почему Sega потерпела неудачу? 
Это не потому, что технические характеристики их консоли плохие. Это 
потому, что у них нет хороших игр. Их подставила Sony. Игровая компания,
 работавшая с Sega, предала их и нарушила контракт. Игровая компания 
выпустила новые игры, совместимые с PSone, но не с консолью Sega. Sega 
больше не может предоставлять своим клиентам новые игры и может играть 
только в старые игры на своей консоли. Хотя Sega быстро заключила 
контракты с несколькими игровыми компаниями, многие из этих компаний 
были приобретены Wind and Rain Games, а некоторые перешли под контроль 
Microsoft. Из-за смены владельцев планы некоторых игровых компаний были 
отложены, и Sega больше не могла вернуть свою долю рынка. Sega следила 
только за Sony и Nintendo, но не заметила Gbox. Поэтому в контрактах с 
игровыми компаниями они не предусмотрели никаких ограничений против 
Gbox.
На этот раз, кроме Sega, пострадали также Sony и Nintendo. 
Игровые компании обычно стараются продать как можно больше своих игр, 
чтобы получить прибыль. Но в этот раз некоторые компании выпустили игры 
исключительно для Gbox, а не для других консолей! Sony и Nintendo 
пришлось вести переговоры о покупке прав или разрабатывать свои 
собственные игры. Но игровые компании отказывались продавать. Если Sony и
 Nintendo действительно хотят приобрести права на игры, они должны 
подождать до следующего года. Фенг Ю и Microsoft не испытывают 
недостатка в деньгах и не возражают против того, чтобы зарабатывать на 
играх меньше. Это сделало некоторые игры эксклюзивными для Gbox, и 
многим покупателям пришлось покупать консоли для этих игр. Sony пошла по
 этому пути, когда выпустила свою консоль, и у Nintendo тоже есть свои 
эксклюзивные игры. На начальном этапе Камеда Масао обратился к Фэн Юю, 
чтобы обсудить возможность выпуска своих игр для Gbox, но получил отказ!
 Вы издеваетесь надо мной? Игры для ПК от вашей компании должны 
оставаться версией для ПК. В любом случае, USB-контроллеры уже доступны 
для ПК. Не лучше ли вашим клиентам играть в ваши игры с помощью мыши? 
Э... вашим покупателям удобнее играть в ваши игры одной рукой. У Sega 
все же был главный недостаток, который стал причиной их провала. Sega 
разрешила использовать такие игры на своей консоли, и многие родители 
отказались покупать их консоль для своих детей. Хотя Sega считала это 
неправильным, так как игры должны быть рассчитаны на все возрасты, 
большинство их покупателей - молодые взрослые. Эти мультяшные игры также
 популярны среди детей. Однако Фэн Юй никогда не позволит Gbox пойти по 
неправильному пути. Эта консоль предназначена для обычных семей, а 2D и 
3D игр вполне достаточно. "Наш комплект Gbox-1 будет продаваться по цене
 399 долларов США...". Консоли Nintendo и Sony продаются по цене 289 и 
299 долларов США соответственно, а Gbox-1 - почти на 25%. Но 
дополнительный контроллер и игры, которые идут в комплекте с консолью, 
стоят больше, чем повышение цены, что делает Gbox-1 дешевле, чем Sony и 
Nintendo.
Цена игры составляет менее 10 долларов США! Это 
результат работы команды разработчиков Duan Yongping. Они приложили все 
усилия, чтобы снизить стоимость, но при такой цене прибыли практически 
нет. Но, по крайней мере, этот продукт лучше, чем продукт Microsoft в 
предыдущей жизни Фэн Юя. Microsoft терпела убытки в размере около 100 
долларов США на каждую проданную единицу, а их консоль все еще 
сопровождается множеством проблем. Когда Балмер вручил первый Gbox-1 
счастливой аудитории, Gbox официально поступил в продажу! Sega Saturn

    
  





  


  

    
      Начались продажи Gbox-1. Благодаря влиянию брендов Microsoft и Wind 
and Rain Electronics, а также Wind and Rain Games, она хорошо продается,
 несмотря на то, что стоит несколько дороже.
Хотя Sony заявила, 
что их игровая консоль может быть оснащена ЖК-дисплеем и на ней можно 
играть в машине, цена этого ЖК-дисплея очень высока. Консоль и дисплей 
стоят дороже, чем комплект Gbox.
Кроме того, PSone от Sony не 
совершенна. У консоли по-прежнему много слабых мест, например, если 
используется внешняя батарея, то время автономной работы очень мало. Она
 не может работать дольше, чем портативные устройства Nintendo. Wind and
 Rain Games приобрела множество компаний-разработчиков игр. Это привело к
 резкому сокращению количества игр для PSone.
Sony созвала 
совещание директоров, чтобы обсудить, как сохранить долю рынка PSone. 
Wind and Rain Electronics и Microsoft слишком могущественны, и они 
слышали, что Gbox-1 скоро выйдет на японский рынок. Япония - самый 
большой покупатель игровой консоли во всем мире, и это родная земля 
Sony!
"Председатель, президент, я думаю, нам следует заключить 
сотрудничество с Wind and Rain Electronics. Мы можем использовать наши 
технологии PSone для обмена на их технологии мобильных телефонов. 
Прибыль от мобильных телефонов будет намного выше, чем от игровых 
консолей!" предложил директор.
Норио Ога закатил глаза на этого 
директора. "Поставьте себя на их место. Если у нас есть технологии 
мобильных телефонов, разве вы обменяете их на технологии игровых 
консолей? Кроме того, вы посмотрели на технические характеристики 
Gbox-1? Они сделали его как ПК, и пользователи могут сохранять игры с 
DVD в консоли. Это означает, что DVD-диск с игрой может быть обменен 
между пользователями, и все они могут играть одновременно".
Какое 
глупое предложение. Хотя Gbox-1 немного уступает консоли Sony, у нее все
 же есть некоторые уникальные преимущества. Кроме того, эта консоль была
 только что представлена на рынке, и никто не знает, как отреагирует 
рынок.
И все же, вы хотите воспользоваться этой возможностью и 
попытаться завладеть технологиями их мобильных телефонов?! Как такое 
возможно?
Более того, акционером Gbox является не Wind and Rain 
Electronics. Хотя Gbox и Wind and Rain Electronics являются дочерними 
компаниями Tai Hua Holdings, доли участия в них разные. Кроме того, 
Microsoft является одним из акционеров.
Вы думаете, что Фэн Юй - идиот, который позволит вам воспользоваться преимуществами?
"Президент
 Норио Ога, я думаю, вы меня неправильно поняли. Я не говорю об обмене 
всех технологий Wind and Rain Mobile phone. Нам нужна только 
запатентованная технология TF-карты. С нашим опытом в технологии 
флэш-накопителей мы можем превзойти Wind and Rain Electronics, если 
получим базовый патент на технологию TF-карт для разработки. Эта 
технология может принести Sony высокую прибыль в будущем!".
Норио 
Ога вздохнул. Если этот директор не сын председателя, Норио Ога должен 
будет выгнать его. "Вы сказали, что если мы получим основной патент на 
эту технологию, то сможем развить ее и превзойти их. Если вы - Wind and 
Rain Electronics, продадите ли вы патент своему конкуренту?".
Если кто-то хочет вас убить, дадите ли вы ему нож?
Норио
 Ога проигнорировал этого болвана и посмотрел на остальных директоров. 
Председатель совета директоров редко выступает на собрании директоров и 
позволяет Норио Ога решать все вопросы. В конце концов, Норио Ога 
превратил Sony Pictures из убыточной компании в прибыльную.
"Я думаю, то, что предложил директор Итиро, правильно. Мы должны попробовать". сказал другой директор.
Норио
 Ога закатил глаза. Этот директор просто лижет задницу директору Ичиро. 
Ичиро неопытен, а ты - нет. Если я соглашусь с этим предложением, вы 
собираетесь вести переговоры с Tai Hua Holdings?
"Я думаю, мы 
можем работать в этом направлении. Если мы не можем получить технологии 
мобильных телефонов, мы можем попытаться получить технологии MP3". Разве
 Фэн Юй не является крупнейшим акционером Aiwa?
Если Фэн Юй захочет обменяться с нами своими MP3-технологиями, это будет выгодно и нам". добавил другой директор.
Этот
 директор формально был исполняющим обязанности председателя, когда 
Норио Ога покинул Sony. Но председатель в итоге все равно поддержал 
Норио Охгу, и этот директор чувствует себя уязвленным.
Кто не хочет быть у власти?!
"Может
 быть, мы можем объединить наши патентные технологии DVD с технологиями 
игровых консолей, чтобы договориться с Wind and Rain Electronics. Наша 
доля на рынке игровых консолей - номер один".
Норио Ога посмотрел 
на этого директора и подумал про себя. Доля рынка Nintendo находится 
недалеко от нас, а их доля рынка портативных игровых устройств выше, чем
 у нас.
Почему эти директора думают, что Фэн Юй заинтересуется 
технологиями игровой консоли Sony? Норио Ога - председатель совета 
директоров Sony, и он уверен в игровой консоли Sony.
Но не стоит 
забывать, кто является другой стороной. Фэн Юй и Билл Гейтс - гордецы, и
 как возникла эта Gbox? Это произошло потому, что Sony отказалась 
сотрудничать с Microsoft.
Кроме того, отношения Sony с Фэн Юем 
давно испортились, и по многим продуктам они являются конкурентами. С 
тех пор как Aiwa отделилась от Sony, они больше не работали вместе!
Норио
 Ога внезапно почувствовал себя измотанным. Он бы давно уволился, если 
бы не его амбиции стать председателем совета директоров.
Эти директора умеют только подлизываться к председателю и играть в политику. Никто из них не знает, как управлять компанией.
Возможно,
 Sony и сейчас могущественна, но не забывайте, что личные активы Фэн Юя 
почти не уступают Sony, не говоря уже о его компаниях.
Из-за спора
 Фэн Юя с Полом Алленом, Фэн Юй в гневе продал все свои акции Microsoft.
 Акции Microsoft упали, в результате чего лопнул интернет-пузырь.
Как
 вы думаете, легко ли будет иметь дело с таким человеком, как Фенг Ю? 
Как вы думаете, Sony все еще находится на пике, как десять лет назад?!
Спустя десять лет компания Sony только-только восстановилась, а эти люди снова начали проявлять высокомерие.
Норио
 Ога решил поговорить с председателем после этого собрания. Некоторые из
 этих директоров должны уйти в отставку. Если эти болваны все еще будут 
рядом, он не уверен, что сможет вывести Sony на новый уровень.
За 
эти несколько лет Норио Ога привел Sony в киноиндустрию и выпустил 
несколько электронных продуктов. Электронные продукты Sony, включая 
MP3-плееры, по-прежнему прибыльны.
Председатель видел, как Норио Ога упорно трудился, и Норио Ога верит, что председатель поддержит его.
Наконец
 председатель заговорил. "Все ваши предложения хороши, и вы все должны 
представлять Sony на переговорах с Фенг Ю. Тот, кто преуспеет, будет 
вознагражден компанией".
Норио Ога усмехнулся. Поторопитесь и записывайтесь добровольцами. Я хочу посмотреть, кто из вас сможет заключить эту сделку.
Норио
 Ога думал, что никто из директоров не согласится, но сын председателя 
неожиданно сказал. "Поскольку никто не уверен, я хотел бы попробовать".
Норио Ога удивился. Он посмотрел на Ичиго, а затем на Председателя. Это устроил председатель?
Остальные
 директора тут же высказали свою поддержку, и Норио Ога вынужден был 
согласиться. Он вдруг почувствовал, что это может быть идея 
Председателя, и Председатель пытается подготовить Ичиго в качестве 
своего преемника.

    
  





  


  

    
      "Что вы сказали? Директор Sony попросил вас связаться со мной и хочет
 со мной встретиться? А?! Этот директор - сын председателя?! Ты знаешь, 
что он хочет от меня?" Фэн Юй был удивлен. Sony всегда относилась к нему
 как к своему врагу, и они никогда не могли быть друзьями. Почему этот 
директор просит о встрече?
"Босс, я думаю, что Ичиго хочет 
сотрудничать с нами. Некоторые технологии Sony до сих пор являются 
самыми передовыми в мире. Я думаю, нам стоит сначала встретиться с ним".
Фэн
 Юй ненадолго задумался и хотел отказаться от этой встречи. Но Sony 
довольно сильна в некоторых областях, и он не против работать с ними, 
если они готовы стать его последователями.
"Тогда, ты 
представляешь меня, чтобы я сначала поговорил с ним. В любом случае, 
через несколько дней я навещу AIWA, и тогда вы сможете сообщить мне о 
ходе работы".
Через два дня Фэн Юй прибыл в Токио и увидел Камеду Масао.
"Что случилось?"
"Босс,
 я думаю, что сотрудничество с Sony невозможно. Этот Ичиго слишком 
самодоволен и до сих пор думает, что Sony - компания номер один в мире 
по производству бытовой электроники. Условия, которые он предложил, 
просто смешны".
В конце концов, Камеда Масао - японец и надеется, 
что японские компании вернутся к своим вершинам. Когда-то Sony была 
гордостью Японии, и он втайне надеется, что Sony сможет вернуть дни 
своей славы.
Но в настоящее время Камеда Масао является 
генеральным директором Wind and Rain Holdings и должен ставить интересы 
Wind and Rain Holdings на первое место. Дочерние компании Wind and Rain 
Holdings, AIWA и Wind and Rain Games, являются конкурентами Sony.
Конечно,
 если сотрудничество между конкурентами может принести пользу обеим 
сторонам, Камеда Масао не будет против сотрудничества с Sony. В этом 
секторе много сильных компаний, производящих потребительскую 
электронику, и рынок растет. Сотрудничество может уничтожить других 
конкурентов.
Но Камеда Масао не ожидал, что Ичиго окажется таким 
высокомерным. Условия, которые он предложил, были слишком нелепыми и 
создавали впечатление, что он помогает им из жалости.
Камеда Масао не мог понять, почему Sony послала молодого парня на переговоры с ними.
Неужели в Sony нет других способных директоров? Это потому, что его отец - председатель совета директоров Sony, Кен Кутараги?
"О? Какие условия он предложил?"
"Sony
 хочет сотрудничать с дочерними компаниями Wind and Rain Holdings. Он 
сказал, что Sony будет использовать свои технологии игровых консолей, 
технологии DVD, технологии флэш-накопителей, технологии цифровых камер, 
технологии мобильных телефонов, технологии ЖК-дисплеев и т.д. в обмен на
 наши технологии."
"Как будет происходить этот обмен?"
"Используя одну из их технологий для обмена на одну из наших технологий". ответил Камеда Масао.
Фэн
 Юй чуть не разразился смехом. Wind and Rain Electronics владеет самыми 
передовыми технологиями DVD в мире. Технологии DVD форума более 
продвинуты, чем технологии DVD альянсов. Более 80% DVD-плееров в мире 
используют стандарты и технологии DVD-форума. Почему они должны 
обмениваться с Sony?
Какой идиот будет использовать 100 долларов США для обмена на 100 йен?!
Большинство
 производителей MP3 все еще имитируют MP3-технологии AIWA. Хотя Sony не 
хочет подражать AIWA, дизайн, технологии и концепции AIWA лидируют.
Даже плеер YP от Samsung или iPod от Apple недостаточно хороши, чтобы заменить их технологии AIWA, не говоря уже о Sony.
Технологии
 флэш-накопителей обеих компаний находятся на одном уровне. Sony догнала
 технологии USB и применила свои технологии SD-карт в своих MP3-плеерах.
Нет
 необходимости обмениваться технологиями флэш-накопителей, у обеих 
сторон есть свои сильные стороны. Но TF-карты Фэн Юя в два раза меньше 
SD-карт, что является его преимуществом.
Хотя максимальный объем 
памяти SD-карты составляет 256 МБ, а 512 МБ будет разработан в ближайшее
 время, Фэн Юй увеличил объем средств на разработку TF-карты. В течение 
двух лет TF-карта может догнать SD-карту, TF-карта может заменить 
SD-карту, но SD-карта не сможет заменить TF-карту.
Поэтому Фэн Юй никогда не согласится на такой обмен.
Когда карта TF объемом 512 МБ будет готова, он передаст патентное 
разрешение на свои карты TF объемом 128 МБ другим компаниям. Это 
позволит большему числу производителей присоединиться к семейству 
TF-карт. Многие компании с форума DVD обратились к Aiwa Electronics, 
чтобы купить или получить разрешение на этот патент.
Sony лидирует
 в технологиях цифровых камер. Даже после того, как Фэн Юй купил 
технологии у Kodak, его технологии цифровых камер все еще отстают от 
Sony.
После того как Фэн Юй купил технологии у Kodak, он продал их
 двум другим компаниям по производству фотоаппаратов в Китае. Ему 
удалось возместить часть своих затрат, и он все еще может продолжать 
использовать эти технологии на основании заключенных с ними контрактов.
Если
 бы Sony сделала это предложение раньше, Фэн Юй, возможно, согласился бы
 сотрудничать с ними. Однако у него есть технологии Kodak, и этого 
достаточно. Направления развития обеих компаний не совпадают, и еще две 
компании по производству фотоаппаратов в Китае разрабатывают эти 
технологии. При финансировании китайского правительства их технологии 
могут догнать Sony. В прошлой жизни Фэн Юя цифровая камера Sony была 
оттеснена другими японскими компаниями.
Фэн Юй никогда не будет 
использовать свои технологии мобильных телефонов для обмена. Тем не 
менее, он подумает, если предложение поступит от Nokia. Фэн Юй никогда 
не интересовался технологиями мобильных телефонов Sony!
Если бы 
Sony не сотрудничала с Ericsson в будущем, ее бизнес по производству 
мобильных телефонов сошел бы на нет. Даже после того, как они объединили
 усилия с Ericsson, дела у их подразделения мобильных телефонов идут не 
очень хорошо. Даже телефоны HTC продаются лучше, чем у них.
Однако
 Фенг Ю проявляет некоторый интерес к технологии ЖК-дисплеев Sony. 
Однако его больше интересуют технологии плазменных дисплеев Sony.
Если Sony готова использовать свои плазменные технологии для обмена, еще есть возможность для переговоров.
"Пойдите
 и скажите Sony, что мы можем провести переговоры, если они готовы 
использовать свои плазменные технологии для обмена. Что касается их 
других технологий, то они меня не интересуют!".
В настоящее время плазменные технологии разделены между двумя лагерями.
Sony, Panasonic, Toshiba, JVC и т.д. контролируют японский лагерь, а 
корейский лагерь контролируют Samsung и LG. Chang Hong, китайский 
производитель телевизоров, и несколько тайваньских компаний также 
исследуют эту технологию. В Европе и западных странах Thomson и Philips 
также пытаются разработать эту технологию, но они не добились никакого 
прогресса.
Предположим, что Фэн Юй сможет получить эту технологию 
через биржу. В этом случае он сможет продать ее Чанг Хонгу и повысить 
конкурентоспособность Чанг Хонга на мировом рынке.
Камеда Масао 
передал сообщение Фэн Юя Ичиго, и Ичиго пришел в ярость. Вы все не 
интересуетесь технологиями Sony, кроме нашей технологии плазмы? Вы 
хотите сказать, что только наша плазменная технология лучше, чем у вас 
всех?!
У вас у всех вообще есть плазменные технологии?! Вы хотите 
использовать свои LCD технологии для обмена на наши LCD и Plasma 
технологии?! Помечтайте!
Мы, Sony, также не заинтересованы в ваших технологиях!
Как вы думаете, Sony не вернет себе былую славу, если мы не будем с вами сотрудничать?!
Примечания переводчика:
Кен Кутараги

    
  





  


  

    
      Когда Фэн Юй все еще осматривал AIWA, ему позвонил Дуань Юнпин и сообщил, что PSone снизила цену!
"Что
 ты сказал? Они снизили розничную цену до 259 долларов США и начали 
раздавать игры вместе с консолью?! Причина, которую они назвали - 
ребрендинг?! Какова их новая концепция бренда?"
Положив трубку, 
Фэн Юй потерял дар речи. Прежняя концепция бренда Sony была "Цифровые 
технологии, мечты и дети", что также является их целевой аудиторией.
Но теперь Sony изменила ее на "вечно актуальную ценность".
Прежняя
 концепция бренда Sony считается разумной, и она соответствует их 
основной продукции. Портативные музыкальные плееры, игровые приставки, 
цифровые камеры, мобильные телефоны - все это относится к цифровым 
продуктам.
Но теперь речь идет о постоянно действующей сети ценностей. Означает ли это, что они производят все?
Именно
 так. Sony сделала много инвестиций. Например, Sony до сих пор 
производит рисоварки, и именно они инвестировали в рисоварки. Тем не 
менее, они не фокусировались на бытовой технике.
После этого Sony 
инвестировала в рис, рамен и другие продукты питания, приготовленные с 
помощью рисоварки. Но в конце концов Sony прекратила этот бизнес.
Когда
 в Японии все еще не было отопления, Sony начала производить греющие 
одеяла и обогреватели. Это принесло им некоторую прибыль, но они быстро 
устарели, потому что их продукция продавалась слишком дорого.
Sony
 также является изобретателем первого в мире транзисторного 
радиоприемника, но их быстро обогнали другие. После этого Sony начала 
производить телевизоры и телевизоры с катодно-лучевой трубкой.
Используя эти технологии, Sony выпустила Walkman и покорила им весь мир. Но теперь их обогнала компания AIWA.
У Sony много блестящих идей, но ни одна из них не является жизнеспособной.
В
 этот период Sony также инвестировала во многие неудачные продукты. 
Многие японские компании, такие как Toshiba, Panasonic, Nintendo и т.д.,
 похожи на Sony: они вкладывали деньги во все подряд.
Инвестиции 
Sony включают кофе, сливочное масло, туалетную бумагу, больницы... и они
 могут быть не такими сильными, как у Samsung. Тем не менее, инвестиции 
Sony более разнообразны, чем у Samsung.
Не связаны ли все эти инвестиции друг с другом? Некоторые связаны, но большинство не связаны.
Эта "вечно актуальная ценность" более применима к Samsung, так как большинство бизнесов Samsung прибыльны.
Но большинство инвестиций Sony потерпели неудачу.
Sony,
 должно быть, почувствовала, что ее инвестиции стали успешными после 
того, как ее кинопроизводственная компания наконец-то стала прибыльной, и
 захотела использовать свой бренд для продвижения своей продукции.
Если
 это так, то все в порядке. Странные компании будут делать странные 
инвестиции. Tai Hua Consultancy также инвестировала в некоторые странные
 продукты и понесла убытки. Тем не менее, не все венчурные инвестиции 
приносят прибыль.
Сейчас Sony снижает цену на свою консоль и раздает игры. Они вступают в ценовую войну с Gbox!
В
 прошлой жизни Фэн Юй Билл Гейтс продолжал продавать игровые приставки, 
несмотря на ежегодные убытки в размере более 1 миллиарда долларов США. 
Лишь много позже игровые консоли Microsoft стали приносить прибыль.
Что
 еще более важно, бизнес по продаже игровых консолей поднял цены на 
акции Microsoft. Многие люди считали, что это будет прибыльным бизнесом 
для Microsoft. Билл Гейтс воспользовался этой возможностью, чтобы 
продать часть своих акций.
Хотя Microsoft потеряла деньги, Билл Гейтс и его коллеги-акционеры не понесли никаких убытков.
Чтобы это произошло, нужно уметь смириться с первоначальными потерями.
Фэн Юй не хотел этого делать, потому что Aiwa Little Tyrant не была включена в листинг, и он не сможет заработать на этом.
Кроме
 того, Gbox использует технологии Aiwa Little Tyrant, а большая часть 
производства находится в Китае. Фенг Ю и Microsoft не нужно продавать 
свои консоли в убыток при более низких производственных затратах.
Сейчас Sony сделала первый шаг, но Фэн Юй не боится.
Кто боится ценовой войны? Испугаются ли Microsoft и Фенг Ю вступить в ценовую войну с Sony?
Фенг
 Ю позвонил Биллу Гейтсу и сказал ему, что Sony начинает ценовую войну. 
Билл Гейтс сразу же согласился, что Gbox также должен снизить цену. Он 
посчитал, что начальная цена довольно высока, поскольку это новый 
продукт.
Хотя Gbox пользовалась поддержкой Microsoft и Wind and 
Rain Electronics, их игровая консоль все еще не могла сравниться с 
Nintendo и Sony. Билл Гейтс хотел использовать низкие цены для 
завоевания доли рынка, но Фэн Юй не согласился.
Теперь Билл Гейтс 
нашел предлог, чтобы убедить Фэн Юя. Потери для Microsoft будут 
невелики, но это поднимет цены на их акции. В итоге Microsoft все равно 
останется в выигрыше.
Поскольку Билл Гейтс согласился, Фэн Юй 
сообщил Чжун Цинсяню и Дуань Юнпину, чтобы они подготовили предложение о
 снижении цены на Gbox. Они не могут снизить цену внезапно, как Sony, и 
люди, купившие свои консоли до снижения цены, будут чувствовать себя 
обманутыми. Они должны придумать какие-то условия или убрать бесплатные 
игры из пакета.
Дуань Юнпин немного подумал и решил, что будет 
проще убрать бесплатные игры из комплекта поставки и позволить консоли 
быть предустановленной с игрой. Например, очень популярная игра Diablo. 
Эта игра сейчас доступна только на Gbox. Убрав бесплатные игры из 
комплекта, они смогут снизить цену на свой продукт.
Sony снизила 
цену до 259 долларов США?! Мы будем продавать нашу консоль по цене 229 
долларов США". Дуань Юнпин проанализировал отпускную цену Sony и пришел к
 выводу, что Sony также продает свой продукт в убыток.
Сейчас Gbox
 набирает популярность, и многие люди начинают любить эксклюзивные игры,
 доступные на Gbox. Gbox также может снизить цены на свои игры, чтобы 
привлечь покупателей к покупке консолей для этих игр.
Sony 
принадлежало около 50% доли рынка, Nintendo занимала 40%, а оставшуюся 
долю делили между собой Sega и Gbox. Sony хотела избавиться от Gbox, 
снизив свои розничные цены.
Но, к всеобщему удивлению, Gbox начала продавать свои консоли с убытками.
Sony все еще в порядке, как они и готовились. Но Nintendo и Sega были шокированы.
.
 Что делают эти две компании?! Прибыль от игровых консолей в первую 
очередь не высока, и все же вы все еще хотите участвовать в ценовой 
войне?! Вы все еще хотите делать деньги или нет?!
Sega сильно пострадала от Sony и Gbox. Их продажи упали, и продажи консолей Nintendo также начали снижаться.
В прошлой жизни Фэн Юй рассказывал шутку. Когда два ведущих бренда вступают в войну, третий и четвертый бренды будут уничтожены.
Например,
 когда Цзя Дуо Бао и Ван Лаоцзи начали противостоять друг другу, Хэ 
Цичжэн внезапно исчез. Всего год назад продажи He Qizheng занимали 
второе место в Китае.
Sega сразу же признала свое поражение, но 
Nintendo отказалась сдаваться. У них достаточно средств, и они не боятся
 ценовой войны.
Итак, Nintendo вступила в войну и снизила цену на свою консоль до 199 долларов США!
СМИ были шокированы. Неужели война игровых консолей начинается снова?!

    
  





  


  

    
      Три крупнейших производителя игровых консолей одновременно снизили цены на свои консоли и игры, что стало катастрофой для Sega.
В
 прошлом компания Microsoft поддерживала Sega, но позже перестала 
поддерживать ее. Сейчас продажи Sega падают, а узнаваемость бренда 
ухудшается.
Sega не может позволить себе снизить цену на свою 
продукцию, поскольку она и так не получает прибыли. Если они снизят 
цену, то понесут убытки. Sony, Nintendo и Gbox могут позволить себе 
убытки, но не Sega.
В течение месяца Sega сдалась, потому что их консоль была продана менее чем в 100 экземплярах по всему миру!
Акционеры
 Sega были в отчаянии. Когда Microsoft захотела приобрести их, они 
посчитали, что цена слишком низкая. Теперь Microsoft не заинтересована в
 этом, даже если они готовы продать свои акции с убытками.
Хотя 
продажи Gbox ниже, чем у Nintendo и Sony, они намного больше, чем у 
Saga. Нелегко новому бренду игровой консоли занять третье место по 
продажам.
Кроме того, реклама Gbox повсюду, и она получила 
положительные отзывы. Конечно, многие из этих отзывов были 
проплаченными, но надо признать, что игры Gbox очень популярны. Gbox 
построен как ПК, и его технические характеристики очень мощные.
Скоро Gbox представит долгожданный Gbox-live, который является более продвинутым, чем Sony и Nintendo.
Но
 у Sony и Nintendo больше сторонников, поскольку они работают в 
индустрии гораздо дольше и выпустили продолжения своих классических игр.
Дуань
 Юнпин также заметил общую характеристику консолей обеих компаний. 
Средний срок службы их консолей составляет от пяти до семи лет. Это 
означает, что предыдущее поколение их консолей скоро выйдет из строя.
Это
 лучшее время для продажи новых игровых консолей, и компании перестали 
обслуживать старые машины. Дуань Юнпин быстро освоил эту стратегию.
В
 дальнейшем эта стратегия использовалась в отношении большинства 
электронных товаров. MP3-плееры, мобильные телефоны, ноутбуки, 
персональные компьютеры и т.д.
редко могут прослужить более пяти лет без ремонта.
Через
 пять лет, даже если устройство все еще работает, оно будет гораздо 
медленнее, чем раньше. Таким образом, вы будете вынуждены обновить его. 
Таким образом, потребителям придется постоянно покупать новые продукты.
Если
 все устройства будут такими же долговечными, как чудесный телефон 
Nokia, который может прослужить не менее десяти лет, новые продукты 
станут невостребованными".
Фэн Юй также заметил это. Компании 
выпускают новые модели не потому, что предыдущая модель устарела. А 
потому, что срок службы предыдущей модели почти истек.
Многие пользователи привыкли к игровым консолям, и даже тридцатилетние мужчины будут покупать их для своих домов.
"Менеджер
 Фенг, хотя наши продажи растут, наши убытки также растут". Цены на 
акции Microsoft немного выросли из-за этой консоли, но мы не являемся 
котируемой компанией". Дуань Юнпин чувствует себя взбешенным. Именно они
 терпят убытки от этой убыточной акции.
"Вы хотите, чтобы Aiwa Little Tyrant была включена в листинг?" с улыбкой спросил Фэн Юй.
Aiwa Little Tyrant находится недалеко от Шэньчжэньской фондовой биржи, и Дуань Юнпин каждый день проходит мимо.
Для
 развития Gbox компания Aiwa Little Tyrant передала Aiwa Electronic свой
 бизнес по производству читальных машин, беспроводных телефонов и 
электронных словарей. Все это было предложено Дуань Юнпином.
Дуань
 Юнпин считал, что Gbox может принести большую прибыль, но сейчас 
компания терпит убытки. В этом году акционеры не получат никаких 
дивидендов. Возможно, у компании даже не хватит денег, чтобы выдать 
сотрудникам премии.
Дуань Юнпин лично не несет никаких убытков. Он
 получил несколько акций Aiwa Electronics за отказ от прибыльного 
бизнеса, и он может сказать, что менеджер Фэн доволен его работой. 
Возможно, в будущем он даже попытается получить должность заместителя 
генерального директора Tai Hua Holdings.
Чжун Цинсянь очень поддерживает Дуань Юнпина. В Tai Hua Holdings Дуань Юнпин может проработать меньше времени.
Тем не менее, он чувствует, что никто не сравнится с ним по способностям, кроме Фэн Юя.
"Менеджер
 Фэн, Aiwa Little Tyrant испытывает нехватку средств. Нам нужно 
разрабатывать более совершенные консоли. Чтобы компания работала 
бесперебойно, акционеры должны либо влить больше средств, либо вывести 
компанию на биржу". объяснил Дуань Юнпин.
Компания должна привлечь
 средства через фондовый рынок. Даже если компания потерпит неудачу, 
потери будут сведены к минимуму". В любом случае, эта Gbox - 
долгосрочный проект, и подтверждено, что первое поколение не принесет 
прибыли. Консоли второго поколения понадобится еще как минимум три-пять 
лет.
Будет ли Tai Hua Holdings продолжать вливать средства в Aiwa 
Little Tyrant в течение следующих трех-пяти лет? Это не будет хорошим 
инвестиционным решением.
Фэн Юй посмотрел на Чжун Цинсяня. "Старый Чжун, что ты думаешь?"
"Я
 думаю, что то, что сказал Старый Дуань, правильно. Все продают свою 
продукцию в убыток. Компании Nintendo и Sony зарегистрированы на бирже, и
 цены на их акции будут расти, если их продукция будет хорошо 
продаваться. Таким образом, они могут возместить свои убытки за счет 
цены акций. Но мы не такие. Мы должны постоянно вливать средства в 
компанию, чтобы поддерживать ее работу, а это потребует от нас больших 
денежных резервов".
"Вы все обсудили с представителем Microsoft? Согласны ли они позволить Aiwa Little Tyrant войти в список?".
"Они согласились". ответил Дуань Юнпин.
Фэн
 Юй задумался на некоторое время. "Не стоит включать Aiwa Little Tyrant в
 список в Китае. Поддержка игровой консоли в Китае невысока, и мы не 
привлечем никаких средств". Хорошо. Пройдите листинг на Гонконгской 
фондовой бирже. Это недалеко отсюда, и мы сможем собрать больше 
средств". Старина Чжун, пусть кто-нибудь напишет предложение о листинге,
 и мы выпустим Aiwa Little Tyrant в начале следующего года!".
Фэн Юй не против вливания дополнительных средств в компанию, но, как и сказал Чжун Цинсянь, делать это не стоит.
В любом случае, последнее слово останется за ними после выхода компании
 на биржу, и нет ничего плохого в том, чтобы привлечь средства сейчас. 
Если эти инвесторы смогут держать акции компании в течение пяти лет, они
 все равно смогут получить высокую прибыль.
Если Microsoft сбросит
 свои акции после роста цен на них, это будет лучше для Фэн Юй. Фэн Юй 
может сам производить игровую консоль, но он знает, что Microsoft 
никогда не продаст свои акции. Для Microsoft эти инвестиции - ничто, а 
для него это важная стратегия. Если это Фэн Юй, он также не будет 
продавать акции, а будет еще больше увеличивать свои акции.
Sony и
 Nintendo хотят посоревноваться с нами, чтобы посмотреть, кто дольше 
продержится со всеми этими потерями?! Мы соберем несколько сотен 
миллионов или даже более миллиарда HKD благодаря этому листингу. 
Посмотрим, кто будет смеяться до последнего.

    
  





  


  

    
      Когда Фэн Юй разговаривал с семьей Фу, чтобы помочь с листингом Aiwa Little Tyrant в Гонконге, он получил хорошие новости.
Компания
 Tai Hua Batteries наконец-то завершила проект, порученный им Фэн Юем. 
Портативный банк питания. До того, как Tai Hua Batteries добилась 
успеха, это была лишь концепция, о которой многие компании заявляли, что
 ведут над ней исследования. Но ни одна из этих компаний не представила 
этот продукт.
Ходят слухи, что первый мобильный банк питания был 
разработан иностранным студентом в США. Он использовал несколько сухих 
элементов в небольшом электронном устройстве и превратил его в зарядное 
устройство для мобильного телефона. Впервые этот продукт появился на 
выставке бытовой электроники в США.
Но сейчас ярмарка электроники 
еще не началась, и этот Mobile Power Bank пока не должен быть 
разработан. Хотя Sony утверждает, что представила свой продукт Mobile 
Power Bank несколько месяцев назад. Но до сих пор она так ничего и не 
представила.
Главный инженер Tai Hua Batteries принес прототип в офис Фэн Юя в здании Beijing Wind and Rain Building.
"В
 этом Power Bank мы используем литиевые батареи высокой мощности, и он 
выполнен в форме цилиндра. Одна батарея может вмещать до 800 мАч, и мы 
используем четыре батареи в этом устройстве. Общее количество энергии в 
этом Power Bank составляет 3 200 мАч, 3,7 В с выходным током 1 А".
Все, кроме Фэн Юя, были ошеломлены. Фэн Юй без выражения спросил. "Какова эффективность преобразования?"
Главный
 инженер посмотрел на Фэн Юя с уважением. "Менеджер Фэн - эксперт. Из-за
 наших технологических ограничений, эффективность преобразования этого 
мобильного банка питания не очень высока. Она составляет всего около 
65%".
Фэн Юй подсчитал в своем сердце и спросил. "Это означает, что этот мобильный банк питания всего лишь около 2000 мАч?"
Но
 этого количества энергии достаточно на данный момент. Емкость 
аккумулятора в мобильных телефонах составляет всего от 800 до 1000 мАч, 
так как в них мало функций. Но после того, как в мобильные телефоны 
стали включать MP3-плееры, емкости аккумулятора стало недостаточно.
Вот почему мобильный банк питания должен появиться на рынке раньше, чем Фэн Юй в своей прежней жизни.
"Мы
 подсчитали, и 2 000 мАч достаточно для полной зарядки двух 
аккумуляторов мобильных телефонов. Этого достаточно, чтобы удовлетворить
 потребности пользователей. Например, когда пользователь едет в поезде, 
во время отпуска". Главный инженер пояснил.
"Какова стоимость 
этого мобильного банка питания?" подумал про себя Фэн Юй. Если мобильный
 банк питания будет стоить дороже, чем аккумуляторы для мобильного 
телефона, то этот продукт будет бесполезен. Люди могут просто купить еще
 несколько батарей.
"Прямая стоимость составляет около 80 юаней".
80?! Всего 80 юаней?! Фэн Юй был вне себя от радости. Это намного дешевле, чем батареи для мобильного телефона за 200 юаней!
Хм...
 Нам еще нужно учесть расходы на транспортировку, хранение, рекламу, 
продажу и т.д., и розничная цена должна быть не менее 150 юаней или 20 
долларов США за границей.
Но это также дешевле, чем покупка батареи. Кроме того, мощность этого мобильного банка питания эквивалентна двум аккумуляторам.
"Вы все можете включить только четыре батареи в этот мобильный банк питания? Вы можете добавить больше?" спросил Фэн Юй.
"Больше
 батарей?! Менеджер Фэн, этот мобильный банк питания уже довольно 
большой. Если мы добавим в него больше батарей, он станет еще больше". 
ответил главный инженер.
Этот мобильный банк питания и так размером с ладонь, а если к нему добавить еще аккумуляторов, то он будет размером с кирпич!
Фэн
 Юй вздохнул и объяснил. "Главный инженер Сяо, подумайте вот о чем. 
Пользователи наверняка будут держать этот мобильный банк питания в своих
 сумках, верно? Они не будут держать его в руках, и вполне нормально, 
что он будет больше. Емкость аккумулятора важнее. Конечно, я не говорю, 
что этот прототип плох. Я просто хочу предложить нашим пользователям 
больше разнообразия. Хорошо. Вам нужно разработать различные модели 
этого мобильного банка питания после того, как вы вернетесь".
"Менеджер
 Фэн, вы хотите сказать, что этот мобильный банк питания может быть 
выпущен на рынок?" Главный инженер Сяо несказанно обрадовался.
Это достижение - позволить всем пользоваться продуктом, который он разработал, и приносить прибыль компании".
Фэн
 Юй смотрит на взволнованного главного инженера Сяо. Волосы главного 
инженера Сяо почти полностью седые, но он радуется, как маленький 
ребенок.
"Главный инженер Сяо, вы приближаетесь к пенсии, верно? 
Когда вы выходите на пенсию?" Главный инженер Сяо был экспертом, 
которого прислал аккумуляторный завод, когда Tai Hua Batteries 
сотрудничала с ними.
"Верно. Я выйду на пенсию в следующем году. Я
 действительно не могу смириться с тем, что уйду". Главный инженер Сяо 
всю жизнь проработал в этом месте, и вот, когда он добился определенных 
результатов, ему пришлось уйти.
"Главный инженер Сяо, ваша семья с вами?"
"Мои сын и дочь тоже работают в Tai Hua Batteries, но они работают на разных заводах. Моя жена вышла на пенсию и живет со мной".
"Главный
 инженер Сяо, вы заинтересованы в том, чтобы вас снова взяли на работу 
после выхода на пенсию? Вы можете вернуться и возглавить команду по 
разработке мобильного банка питания". с улыбкой спросил Фэн Юй.
Возможно,
 в Китае есть лучшие эксперты по батареям. Но ни один из них не знаком с
 мобильными банками питания так хорошо, как главный инженер Сяо. Кроме 
того, главный инженер Сяо все это время работал с этими инженерами.
Кроме
 того, главный инженер Сяо является сотрудником государственной фабрики 
аккумуляторов и получает только четырехзначную месячную зарплату, 
несмотря на высокий ранг. В компании Tai Hua Batteries только что 
принятые на работу выпускники через три года получают почти столько же, 
сколько главный инженер Сяо. Конечно, ежегодные премии, выдаваемые Фэн 
Юем этим государственным служащим, довольно высоки, и это является для 
них своего рода компенсацией.
Главный инженер Сяо несказанно 
обрадовался. "Да! Мне не нужно быть руководителем группы. Достаточно 
просто инженера-исследователя".
"Нет... Вы должны быть тем, кто 
следит за развитием технологии. Конечно, после того, как вы будете 
приняты на работу, ваша зарплата будет эквивалентна зарплате заместителя
 генерального директора нашей компании".
Тем не менее, ваши годовые бонусы будут не такими высокими, как в предыдущие годы".
"Я
 могу отказаться от своих бонусов!" Хотя бонусы высокие, главный инженер
 Сяо получал бонусы около 70 000 - 80 000 юаней в год. Он будет получать
 зарплату заместителя генерального директора, которая составляет около 
300 000 юаней в год. Почему он все еще беспокоится о премии?
"Главный
 инженер Сяо, ваши следующие исследования должны быть направлены на 
повышение эффективности преобразования и емкости батарей. Кроме того, 
мощность должна быть увеличена до 2А или более. О, будет лучше, если 
напряжение можно будет увеличить до 19 В".
19V?! Главный инженер Сяо сразу понял, чего хочет Фэн Юй. Это напряжение батарей для ноутбуков.
"Менеджер Фэн, вы хотите сказать, что этот мобильный Power Bank будет использоваться в ноутбуках в будущем?"
"Это
 может быть не Power Bank. Он также может быть внешним аккумулятором для
 ноутбуков. Батареи ноутбуков не могут служить долго, а что если батарея
 сядет, когда пользователю нужно будет использовать ее на улице? Те, кто
 может позволить себе ноутбуки и часто их использует, наверняка захотят 
купить наши внешние батареи для ноутбуков!"
"Хорошо. Менеджер 
Фенг, я знаю, что делать. Увеличить емкость и мощность Power Bank 
несложно. Это просто увеличение размера Power Bank. Мы придумаем 
решение, как увеличить емкость батарей и уменьшить их размер и вес."
Фэн
 Юй кивнул и повернулся к Лю Чуаньчжи. "Старина Лю, не могли бы вы 
помочь получить патент на этот Mobile Power Bank как можно скорее?".
Изобретателем Mobile Power Bank является Tai Hua Batteries! Китайская компания!

    
  





  


  

    
      Компания Tai Hua Batteries быстро получила патент в Патентном бюро. 
Отец Лю Чуаньчжи был тем, кто помог создать Китайское национальное 
управление интеллектуальной собственности. С его помощью процесс 
ускорился в несколько раз.
В мире не существует подобных патентов.
 Хотя существует множество патентов на батареи, патенты на 
преобразование и использование энергии до сих пор не появились.
После
 того как Tai Hua Batteries получила патентное разрешение и начала 
производство, компания Sony объявила о выпуске портативного источника 
питания. Он будет использоваться в PSone.
Фэн Юй был шокирован. Он
 не ожидал, что технология батарей Sony окажется настолько передовой. 
Похоже, что теперь Tai Hua Batteries не будет занимать большую часть 
рынка.
Но когда Фэн Юй увидел портативный источник питания от Sony, он чуть не разразился смехом.
Мобильный
 банк питания Tai Hua Batteries можно считать аккумуляторным блоком. Но 
портативный источник питания Sony больше похож на автомобильный 
аккумулятор!
Размер портативного источника питания Sony больше кирпича!
Фэн Юй почувствовал облегчение, ведь у Tai Hua Batteries больше не будет конкурентов.
Возможности
 портативного источника питания Sony слишком ограничены. Его можно 
использовать только для их игровой консоли. В любом случае, портативная 
PSone предназначена для использования в автомобилях, и пользователям не 
нужно возить ее с собой.
С портативным источником питания эта 
игровая консоль может проработать только два часа, если пользователь 
играет в 3D-игру, и три часа, если пользователь играет в 2D-игру. По 
мнению Фэн Юя, это бесполезный продукт.
Предположим, кто-то 
действительно хочет поиграть в видеоигры на улице. В этом случае больше 
подойдут портативные игровые устройства Nintendo, а время автономной 
работы может быть дольше.
После запуска этого портативного 
источника питания продажи игровых консолей Sony немного выросли. В 
целом, этот продукт считается успешным для Sony.
......
Норио
 Ога в хорошем настроении. Ичиго вызвался провести переговоры с Фэн Юем 
во время их предыдущей встречи. Однако ему даже не удалось встретиться с
 Фэн Юем.
После этого случая Ичиго стал более спокойным.
Норио Ога пошел искать председателя, чтобы спросить его, может ли он 
стать председателем в будущем. Председатель не отказал ему напрямую, но и
 не дал ответа.
Это означает, что у Норио Ога все еще есть шанс.
Здоровье
 председателя Sony не очень хорошее, и он не может долго удерживаться на
 этом посту. Если он внезапно заболеет, это скажется на стоимости акций 
Sony.
В этот период председатель должен найти себе преемника, 
чтобы быть уверенным, что его семья по-прежнему будет контролировать 
компанию.
Семья Нобуюки по-прежнему является крупнейшим акционером
 Sony. Что плохого в том, чтобы позволить Норио Ога стать председателем 
совета директоров на это время? В будущем семья Нобуюки по-прежнему 
будет занимать высший пост в Sony.
Норио Ога поддержал этот 
портативный источник питания и увеличил свою игровую консоль и 
дополнение к ЖК-дисплею. Его репутация в Sony значительно выросла.
Как
 раз когда Норио Ога почувствовал удовлетворение от происходящего, 
что-то случилось. Кто-то написал статью в газете, высмеивая Sony. В 
статье критиковался портативный источник питания Sony за его 
ограниченные возможности использования и производительность. В ней 
говорилось, что это просто автомобильный аккумулятор!
Норио Ога 
пришел в ярость. Как кто-то может критиковать его идею и компанию Sony?!
 Кто этот человек и почему он говорит такие вещи?
После некоторых расследований Норио Ога выяснил, почему появилась реклама нового продукта - Power Bank!
Этот Power Bank также является мобильным источником энергии, а для зарядки требуется только кабель.
У этого Power Bank есть несколько моделей: 1 600 мАч, 3 200 мАч и 4 800 мАч.
Это аккумулятор для мобильных телефонов?! Какой компании он принадлежит?
Sony разрабатывала этот продукт, но безуспешно. Как эта компания может быть быстрее, чем Sony?
Когда Норио Ога увидел марку компании, он понял, у кого проблемы с Sony.
Бренд "Тай Хуа". Это тот самый Фэн Юй!
Настроение Норио Ога сразу же изменилось в худшую сторону.
Почему этот Фэн Юй всегда делает то, что делает Sony?
Компании Фэн Юя работают в столь разных отраслях, как он может 
управлять ими? Но Норио Ога забыл, что Sony инвестировала в большее 
количество отраслей, чем Фэн Юй.
Этот продукт напомнил Sony, что 
портативный аккумулятор можно использовать в мобильных телефонах. Раз 
другие могут это разработать, то и Sony может.
Норио Ога 
немедленно приказал своим людям купить несколько Tai Hua Power Banks для
 исследований. Sony также исследовала аккумуляторы, и производство 
собственного пауэрбанка стало для них лишь вопросом времени.
......
Другие
 производители электроники также заметили Tai Hua Power Bank. Они 
считали, что этот продукт может быть разработан только через несколько 
лет, и не ожидали, что он появится сейчас.
После запуска продукта 
некоторые компании разместили крупные заказы на банки питания. Их 
продавцы беспокоятся, что в путешествиях у их мобильных телефонов 
разряжается батарея.
Хотя продавцы всегда берут с собой запасную батарею, иногда двух батарей недостаточно, если они заняты.
У
 продавцов не было другого выбора, кроме как купить полностью заряженный
 аккумулятор для мобильного телефона в поезде. Хотя батареи также 
являются маркой Tai Hua, они продаются дороже, чем в других местах.
Многие
 люди начинают думать о том, какое это замечательное место, где они 
могут зарядить свои телефоны. Но персонал поезда не разрешает никому 
пользоваться розетками в поезде.
Персонал продает аккумуляторы, 
чтобы заработать деньги. Зачем им разрешать пассажирам использовать 
электричество поезда для зарядки своих телефонов?! Фэн Юй был тем, кто 
предложил Tai Hua Batteries представить свои батареи железнодорожной 
компании.
Железнодорожная компания закупила большое количество Power Banks для двух целей - продажи и аренды.
Цена продажи Power Banks немного выше, чем на улице, так как в поездах все дорого.
Аренда
 намного дешевле, но пассажир может использовать его только в течение 
короткого периода времени. Железнодорожная компания использует 
государственную электроэнергию для зарядки пауэрбанков, и ей не нужно 
оплачивать счета за электричество.
Другими словами, сотрудники железной дороги продают электроэнергию.
Фэн
 Юй попросил своих людей агрессивно продвигать этот Power Bank и 
продолжать нападки на портативный источник питания Sony за неудобства, 
проблемы с безопасностью, емкостью и т.д.
Tai Hua Batteries теперь
 является производителем аккумуляторов мирового класса. Только Ji Li 
Battery лучше Tai Hua Batteries в Китае. Фэн Юй не уверен, изменил ли он
 историю, поскольку Nanfu Battery не была приобретена иностранными 
компаниями. Хотя Nanfu Battery заключила совместное предприятие с 
иностранной компанией, они не позволили иностранной компании владеть 
контрольным пакетом акций компании.
В настоящее время Tai Hua 
Battery и Nanfu Battery конкурируют в Китае и Азии. Но Tai Hua Battery 
вышла на рынок США и Европы и в будущем может стать лидером отрасли!
Примечания переводчика:
Китайское национальное управление интеллектуальной собственности

    
  





  


  

    
      На дворе почти 2001 год, и Фэн Юй приехал в Сиэтл. Джефф Безос позвал Фэн Юя, чтобы сообщить хорошие новости.
"Все,
 я хочу поделиться хорошей новостью. Благодаря увеличению прибыли в 
четвертом квартале, Amazon наконец-то получил прибыль с момента своего 
создания!!!"
Все директора и топ-менеджеры развеселились и захлопали. Amazon наконец-то зарабатывает деньги после стольких лет.
Amazon
 уже давно имеет право на листинг, но главный акционер выступал против 
этого. Именно поэтому Amazon не была включена в листинг во время 
интернет-бума.
Все акционеры и директора ругали Фэн Юя за его 
спиной. Если бы Amazon получила листинг в 1997 году, акционеры могли бы 
сбросить свои акции в 1999 году, и прибыль была бы как минимум в десять 
раз больше их инвестиций!
Посмотрите на eBay. После выхода на 
биржу стоимость компании выросла в 100 раз. Даже если Amazon не так 
хороша, как eBay, разрыв не должен быть слишком большим. Акционеры 
считают, что акции Amazon могут быть даже более популярными, чем eBay, 
поскольку главным акционером компании является Фэн Юй. Имя Фэн Юя 
придаст инвесторам уверенность в том, что дела у этой компании пойдут 
хорошо!
Фэн Юй - самый молодой миллиардер в мире и в настоящее 
время является вторым самым богатым человеком в мире. Он также выиграл у
 Сороса и известен своими победами на финансовом рынке.
Но Фэн Юй 
просто отказался позволить компании пройти листинг. Он будет продолжать 
вливать средства в компанию, когда это будет необходимо. Джефф Безос 
также поддержал решение Фэн Юя, а остальные миноритарные акционеры 
ничего не могут сделать.
Помощник Фэн Юя, Ральф, сказал 
миноритарным акционерам, что они могут продать свои акции, если их не 
устраивает решение Фэн Юя. Фэн Юй приобретет их акции по цене на 10% 
выше рыночной.
Миноритарные акционеры никогда не продадут свои акции!
Первоначально
 акционеры хотели сбросить свои акции, чтобы получить прибыль после 
выхода компании на биржу. Но позже они осознали потенциал Amazon.
Магазин электронной коммерции более выгоден и может позволить покупателям легко сделать более разнообразный выбор.
В США многие семьи со средним доходом живут в пригородах, где лучше экология и больше домов.
Большинство
 семей ходят за продуктами раз в неделю, и покупать недельный запас 
слишком утомительно. Иногда ради одного продукта приходится искать по 
всему супермаркету.
Но с Amazon все становится проще. Всего за 
несколько кликов покупатели могут найти то, что им нужно, и просто 
ждать, когда товар будет доставлен после оформления заказа.
На 
начальном этапе Amazon практикует наложенный платеж. Но некоторые 
клиенты считают это неудобным, так как им нужно было готовить мелочь.
Но
 позже Amazon изменил систему оплаты на интернет-банкинг. Все больше 
покупателей стали доверять Amazon, и количество клиентов увеличилось.
Amazon
 также увеличил разнообразие своей продукции. На Amazon стали появляться
 все легальные товары. Клиенты могут покупать на Amazon от мелких 
товаров, таких как зубочистки, до крупных товаров, таких как 
холодильники и стиральные машины.
Эти акционеры заметили, что 
количество зарегистрированных пользователей и продажи увеличились, и 
убытки Amazon начали уменьшаться.
Хотя эти акционеры держат очень 
мало акций, они твердо уверены, что акции, которыми они владеют, очень 
скоро принесут им высокий доход.
Amazon планирует выйти на рынок Южной Америки, а с большим рынком прибыль будет выше.
Год
 назад Amazon открыл музыкальный магазин, где продаются всевозможные 
товары, связанные с музыкой, такие как CD, MD, DVD, усилители, наушники и
 т. д. Он также предоставляет возможность загрузки MP3.
В то время
 многие акционеры, включая некоторых директоров, выступили против этой 
идеи. Концепция загрузки музыки хороша, но кто будет ее покупать?
Но
 очень скоро акционеры поняли, для чего нужен этот сайт. На AIWA подала в
 суд Ассоциация звукозаписывающей индустрии Америки, а MP3-плееры стали 
популярны в США, Северной Америке, Азии и Европе. Количество скачиваемых
 MP3-файлов резко возросло.
Поскольку у Amazon больше клиентов, Amazon стал одним из дистрибьюторов AIWA.
Многие люди предпочитают скачивать музыку из музыкального магазина Amazon, и их количество скачиваний выше, чем на сайте AIWA.
Сейчас
 в музыкальном магазине Amazon ежемесячно загружается более миллиона 
файлов. После того, как AIWA запустила свой последний MP3-плеер, 
количество загрузок снова возросло. Музыкальный магазин и категория книг
 приносят большую часть прибыли Amazon.
В прошлом месяце музыкальный магазин Amazon объединился с музыкальным сайтом AIWA, и количество загрузок еще больше возросло.
Акционеры
 и топ-менеджеры Amazon были впечатлены прозорливостью Безоса. Но Джефф 
Безос в глубине души знал, что изначально он был против этой идеи.
Представитель
 Фэн Юй, Ральф, попросил его создать этот музыкальный магазин. Будучи 
основным акционером, Фэн Юй никогда не вмешивался в деятельность Amazon.
 Он лишь сказал Джеффу Безосу не выходить на рынок Китая и Восточной 
Европы.
Но Фэн Юй просит Джеффа Безоса открыть этот музыкальный 
магазин. Это означает, что Фэн Юй серьезно относится к загрузке MP3, и 
Джефф Безос должен был выполнить этот приказ.
Таким образом, Джефф Безос получил заслугу за то, что сделал это.
Теперь
 Amazon - это не только крупнейший книжный интернет-магазин. Он также 
является крупнейшим музыкальным интернет-магазином и интернет-магазином 
розничной торговли.
Нынешний слоган Amazon - "Самый большой книжный магазин Земли" - звучит очень высокомерно.
Но никто не может ничего сказать, так как у Amazon самый широкий выбор товаров и количество пользователей.
Конечно, по своей стоимости Amazon отстает от других интернет-компаний, так как они еще не вошли в список.
Сейчас
 Amazon готовится изменить свой слоган на "Самая клиентоориентированная 
компания Земли". Многие компании делают акцент на обслуживании клиентов,
 но Amazon добавила слова "самая клиентоориентированная компания Земли" 
впереди, в результате чего многие компании напали на Amazon.
Но эти нападки не повлияли на развитие Amazon и помогли ей стать более популярной.
Если бы Джефф Безос не вкладывал 30% дохода в маркетинг, многие Amazon стали бы прибыльными еще несколько месяцев назад.
Но еще не поздно, и Фэн Юй доволен результатами деятельности компании.
Это успех, когда другие интернет-компании теряют деньги, а Amazon получает прибыль!
Фэн Юй скрестил ноги и начал читать финансовый отчет. Он хотел узнать, какие сюрпризы готовит ему Amazon.
Но когда Фэн Юй увидел прибыль, он закатил глаза.
Прибыль составила чуть больше 30 000 долларов США.
Черт!
 Крупнейшая в мире компания электронной коммерции заработала всего 30 
000 долларов США за год, и все еще хочет объявить это хорошей новостью?!

    
  





  


  

    
      Джефф Безос посмотрел на Фэн Юя. Фэн Юй все еще улыбался, когда 
объявлял, но после прочтения финансового отчета лицо Фэн Юя изменилось.
Проблем
 с отчетом не было, и Фэн Юй отправил своих людей следить за финансовым 
отделом. Никто не посмеет вмешиваться в финансовый отчет.
Джефф Безос увидел, как Фэн Юй уставился на цифру прибыли, и понял, что Фэн Юй, должно быть, недоволен прибылью.
"Менеджер
 Фэн, пожалуйста, посмотрите сюда. В первой половине года мы все еще 
несем убытки, а прибыль мы начали получать только во второй половине 
года. Наша прибыль за последний квартал достигла более 3 миллионов 
долларов США!"
Фэн Юй внимательно посмотрел на отчет. Amazon 
понесла убытки в начале этого года. Во второй половине года им удалось 
компенсировать потери. Прибыль за второе полугодие составила почти 5 
миллионов долларов США, и Фэн Юй вполне доволен этим результатом.
В
 конце концов, электронная коммерция все еще очень нова, и пузырь 
Интернета лопнул в этом году, сделав многих людей банкротами. Джефф 
Безос добился таких результатов в условиях экономического кризиса.
Из-за
 интернет-пузыря многие интернет-компании закрылись. Более 100 компаний в
 Северной Америке закрылись, и более половины из них были котируемыми 
компаниями.
Число закрывшихся интернет-компаний продолжает расти.
Компании
 других секторов, цены на акции которых упали из-за интернет-пузыря, 
начали восстанавливаться. Но дела у компаний, связанных с техникой и 
интернетом, по-прежнему идут не очень хорошо.
В предыдущей жизни 
Фэн Юя интернет-компании начали восстанавливаться во второй половине 
следующего года. Тем не менее, из-за того трагического инцидента цены на
 их акции снова упали.
Только после 2004 года технологические компании начали восстанавливаться.
Фэн
 Юй кивнул. "Хорошо. Дела компании идут хорошо. Вы проделали хорошую 
работу, чтобы развить Amazon до таких масштабов с таким небольшим 
количеством средств".
Компания Amazon не была зарегистрирована на бирже и не получала большого финансирования, как Amazon в предыдущей жизни Фэн Юя.
Объем средств, которыми располагает Amazon сейчас, намного меньше, чем в
 предыдущей жизни Фэн Юя, но у нее больше начальных средств, что 
является их преимуществом.
"Менеджер Фэн, мы действительно не 
собираемся выходить на биржу в следующем году? Предположим, что мы 
действительно не будем зарегистрированы. В таком случае мы не сможем 
создать наши логистические базы в Южной Америке и Европе".
Компания Amazon взяла кредит для создания логистической базы в Канаде.
Фэн
 Юй ненадолго задумался. Amazon - американская компания. Если их включат
 в список, а затем исключат из него, это повлияет на репутацию бренда.
Amazon
 отличается от Sina и других интернет-компаний. Это китайские сайты, и 
их пользователи в основном китайцы. После исключения из списка Nasdaq, 
они могут быть зарегистрированы в Гонконге.
Но если Amazon 
исключат из списка Nasdaq, им будет трудно снова получить листинг. С 
точки зрения финансового развития, Гонконг, Токио и Лондон не так 
развиты, как Нью-Йорк.
Рано или поздно Amazon необходимо пройти 
листинг, так как интернет-компании требуют больше средств, чем кирпичные
 и минометные компании.
Фэн Юй может позволить себе инвестировать,
 но это приведет к размыванию долей других акционеров, а Фэн Юй обещал 
Джеффу Безосу, что позволит ему владеть определенным процентом акций 
компании. Если компании не потребуется финансирование, акции Джеффа 
Безоса никогда не будут размыты. Поступив таким образом, Фэн Юй 
проиграет.
Хотя Фэн Юй может нарушить свое обещание, он не хочет 
этого делать. Хорошая репутация может помочь ему заработать больше 
денег, а восстановление репутации после того, как она будет испорчена, 
потребует больших затрат.
Кроме того, Джефф Безос - лучший человек
 для управления Amazon, и Фэн Юй не хочет его потерять. Трудно найти 
такого же способного человека, как он, и если он будет рядом, то сможет 
помочь Фэн Юю заработать больше денег.
"Позволь мне подумать об этом".
Ночью Фэн Юй позвонил Фу Жунци, чтобы спросить его совета.
"Племянник
 Фэн, тебе не следовало давать ему это обещание. Поскольку ты являешься 
главным акционером компании, последнее слово должно быть за тобой.
Он должен либо инвестировать пропорционально, либо позволить разбавить 
свои акции". Фу Жунци вздохнул. "Вы должны сохранить власть над 
компанией и не отдавать ее".
"Но мне придется принимать решения по делам компании. Это слишком утомительно".
Фу Жунци: "......".
Ты не хочешь уставать и при этом зарабатывать деньги?!
Но
 Фэн Юй действительно отказался от власти над своими компаниями, 
предоставив другим управлять ими и зарабатывать для него деньги.
"В
 таком случае, вы можете привлечь средства только самостоятельно". 
Amazon взяла кредит, и банки в этот раз не дадут Amazon большую сумму. 
Но Фэн Юй хочет, чтобы Amazon заняла большую часть американского и 
европейского рынков.
Amazon должен выйти на эти рынки сейчас, так 
как сейчас там больше компаний, занимающихся электронной коммерцией. 
Если другие компании займут эти рынки, то завоевать долю рынка будет 
сложнее.
Конечно, есть и другое решение - выкупить эти компании.
В
 прошлой жизни Фэн Юй использовал эту стратегию для расширения компании 
Amazon. Например, Amazon приобрела китайский сайт онлайн-покупок 
Joyo.com и переименовала его в Joyo Amazon.
Деньги, использованные для этого приобретения, были получены от финансирования.
Компании,
 зарегистрированные на бирже, всегда используют чужие деньги для 
расширения. Как только компании удастся увеличить свои масштабы и 
сформировать монополию, высокая прибыль будет гарантирована.
"Но 
компания может не привлечь много средств, если сейчас получит листинг". 
Интернет-компаниям сейчас гораздо сложнее получить листинг. Даже если 
компании удастся получить листинг, она не сможет привлечь много средств.
 Несколько компаний пытались получить листинг, но потерпели неудачу, 
поскольку их акции не заинтересовали инвесторов. Две из них 
обанкротились в течение месяца после неудачной попытки получить листинг.
Это
 проблема системы регулирования Nasdaq. Как они могут утверждать, что 
компания, которая обанкротилась в течение месяца после неудачной попытки
 пройти листинг, вообще может быть допущена к листингу?
"Финансирование не означает, что компания должна быть включена в листинг". Фу Жунци рассмеялся.
Финансирование без прохождения листинга!?
Имеет ли Фу Жунци в виду прямое финансирование?
"Дядя
 Фу, вы хотите сказать, что заинтересованы в покупке акций Amazon?". В 
настоящее время все еще в разгаре финансовый кризис интернет-пузыря, и 
мало кто решится инвестировать в интернет-компании.
"Что случилось?" спросил Фу Жунци.
На рынках дела идут неважно, рынки золота, нефти и Forex молчат. Для Фу Ронгки нет ничего, во что стоило бы инвестировать.
У
 Фу Ронгки есть свободные деньги, но он не знает, куда их вложить. Он 
может сказать, что Фэн Юй возлагает большие надежды на Amazon, и он 
может вложить свои деньги в эту компанию.
Фу Жунци верит, что Фэн Юй даст ему разумную цену и не воспользуется им. Кроме того, это укрепит их связь.
Фу
 Жунци хочет сохранить свои отношения с Фэн Юем. Фэн Юй - главный 
миллиардер Азии, его состояние превзошло состояние Супермена Ли и 
догоняет состояние Билла Гейтса. Фу Жунци не чувствует себя уверенно, 
полагаясь на Фу Гуанчжэна и Фу Гуанвэя. Он решает позволить своему сыну 
иметь некоторые связи с Фэн Юем, чтобы улучшить отношения Фэн Юя и семьи
 Фу.
"Дядя Фу, сколько вы собираетесь инвестировать?" спросил Фэн Юй.
"Любую сумму в пределах 1 миллиарда долларов США".
"Хорошо. Я дам вам разумную цену".
Примечания переводчика:
Amazon China

    
  





  


  

    
      Фэн Юй сообщил Джеффу Безосу о своем решении о прямом финансировании,
 и Джефф Безос знал, что Фэн Юй просто информирует его, а не обсуждает. 
Хотя прямое финансирование требует согласия совета директоров, а Фэн Юй 
не является членом совета, Ральф является представителем Фэн Юй в 
совете.
Фэн Юй по-прежнему является основным акционером Amazon, и 
если Джефф Безос не согласится, Фэн Юй может заменить его в любой 
момент. Согласно их первоначальному соглашению, Фэн Юй будет 
поддерживать Джеффа Безоса на посту председателя совета директоров 
компании. Тем не менее, в нем также говорилось, что он будет заменен, 
если совершит серьезную ошибку или нанесет ущерб интересам акционеров.
Кроме
 того, Фэн Юй может влить средства в компанию и разбавить акции Джеффа 
Безоса, но Фэн Юй этого не сделал. Если Джефф все же выступит против 
этого предложения, он навлечет на себя беду".
Джефф Безос 
немедленно созвал собрание директоров и объявил, что у компании 
заканчивается фонд. Компания нуждается в дополнительном финансировании, 
но сейчас не самое подходящее время для выхода на биржу. Все 
интернет-компании сейчас плохо идут на фондовом рынке.
Поэтому 
компания решила получить прямое финансирование и выпустить несколько 
неголосующих акций для погашения долгов и расширения бизнеса.
Те 
несколько миноритарных акционеров, однако, считают, что компания 
собирается выйти на биржу. Они не знают, стоит ли им сейчас поддерживать
 решение компании о листинге, поскольку рынок сейчас не в пользу 
технологических и интернет-компаний.
Но когда акционеры услышали, 
что это будет прямое финансирование, они не стали возражать. Джефф Безос
 должен был найти инвестора для вложения средств в Amazon, но у них есть
 и другие идеи. Как нынешние акционеры, они должны иметь приоритет на 
инвестирование, если компании потребуется прямое финансирование.
Акционеры
 знали, что именно основной акционер Фэн Юй выступал против того, чтобы 
компания вышла на биржу. Это произошло потому, что Фэн Юй считает, что 
компания может получить высокую прибыль в будущем, и он не хочет 
делиться доходами с другими.
Все акционеры доверяют Фэн Юю из-за его репутации.
Дела компании идут хорошо, и получение высоких доходов - лишь вопрос времени.
Те
 акционеры, которые продали свои акции Amazon в прошлом, могли бы 
заработать много денег за эти несколько лет. Они даже смеялись над 
нынешними акционерами за то, что те держат свои акции. Но они пожалеют 
об этом в будущем!
......
"Что вы сказали? Эти миноритарные 
акционеры тоже хотят купить неголосующие акции?! Разве ты не сказал им, 
что цена на эти акции намного выше?" Фэн Юй был удивлен тем, что сказал 
ему Ральф.
Хотя это прямое финансирование для семьи Фу, и Фэн Юй 
предоставил им некоторые скидки, но цены на акции все равно очень 
высокие. Возможно, она не такая высокая, как у акций eBay, но она 
намного выше их рыночной стоимости.
Эти мелкие акционеры все еще хотят купить эти акции?! Они все это время ворчали по поводу того, что компания не вышла на биржу.
"Босс,
 это потому, что вы продали все свои акции Microsoft, но не продали ни 
одной акции Amazon". Это дало им большое доверие к этой компании". 
объяснил Ральф.
У Фэн Юя хороший послужной список в области инвестиций, и все компании, в которые он инвестировал, приносили высокую прибыль.
Ah......
Фэн
 Юй не думал об этом. Похоже, что теперь он может продать семье Фу 
только меньшую часть акций. Но у этих мелких акционеров, включая Джеффа 
Безоса, не так много денег. Джеффу Безосу даже пришлось продать свой 
дом, облигации и т.д., чтобы собрать деньги на покупку акций Amazon в 
прошлом.
Хотя Джефф Безос высоко оплачивается в эти несколько лет,
 у него не будет больших сбережений после выкупа дома и машины. Другие 
миноритарные акционеры не такие экстремальные, как Джефф Безос. Ни у 
кого из них чистые активы не превышают 1 миллиард долларов США без учета
 их акций Amazon.
"Хорошо. Существующие акционеры должны иметь приоритет на прямое финансирование, и это разумная просьба".
"Босс, могу ли я также купить акции?" Ральф с нетерпением смотрит на Фэн Юя.
"Конечно.
Учтите, что в ближайшие два-три года Amazon не будет котироваться на 
бирже, и вы не сможете их распродать. Но не волнуйтесь, если вам 
понадобятся деньги, вы можете продать акции мне".
"Если вы не продадите акции, я тоже не продам". хитро ответил Ральф.
"Хахаха...
 ты... Иди и подсчитай общее количество акций, которые они хотят купить,
 и дай мне знать. Мне нужно получить общую цифру, прежде чем я сообщу 
семье Фу".
На следующий день Ральф выглядел ужасно, когда он доложил Фэн Юю.
"Что случилось?"
"Босс,
 что-то не так. Это слишком подозрительно! Посмотрите на количество 
акций, которые они хотят купить. Это более 50% акций, которые мы 
выпускаем". Ральф показал график Фэн Юю.
Более 50% акций?! Это невозможно.
Чистые
 активы этих миноритарных акционеров не превышают 100 миллионов долларов
 США. Общая стоимость акций, которые будут выпущены, составляет более 1 
миллиарда долларов США, 25% от общей стоимости компании.
Как они смогли собрать более 500 миллионов долларов США? Фэн Юй даже не верил, что они смогут собрать 50 миллионов долларов США.
Фэн
 Юй посмотрел на график, и он действительно оказался подозрительным. 
Совокупные активы этих акционеров составляют менее 10 миллионов долларов
 США у каждого, но они хотят инвестировать более 100 миллионов долларов 
США. Даже если бы они получили кредиты в банках, они не получили бы 
столько денег.
"Вы знаете, что происходит?" Фэн Юй нахмурился.
"Босс,
 я до сих пор не знаю причины, но в этом сценарии есть только две 
возможности. Во-первых, им удалось собрать большую сумму денег, но это 
совершенно невозможно. Вторая возможность - кто-то покупает через них 
акции Amazon!" ответил Ральф.
Фэн Юй также исключил первую 
возможность. Это возможно, если один из них соберет большую сумму денег,
 но невозможно, чтобы все они собрали средства одновременно.
Вторая
 возможность, что кто-то пытается приобрести акции Amazon, более 
убедительна. Этот человек должен быть довольно смелым, чтобы 
инвестировать в интернет-компании в это время.
Тем не менее, этот человек также должен знать, что дела у Amazon идут хорошо и компания становится прибыльной.
Даже
 если Amazon не получила листинг, можно получить высокий доход от 
дивидендов или продать акции после получения листинга. Если Amazon 
действительно получила листинг, то доходность будет выше.
Приобрести
 акции Amazon через миноритарных акционеров очень просто. Например, 
человек может подписать договор займа и дать деньги на покупку акций 
Amazon. Но там будет пункт о сроках возврата кредита.
Акционеры не
 вернут этот кредит, и они должны использовать свои акции Amazon для 
погашения этого долга. Таким образом, акции Amazon будут законно 
переданы кому-либо или финансовому институту, который хочет купить акции
 Amazon, но не может их получить.
Эти финансовые институты наверняка предоставят этим миноритарным акционерам некоторые льготы за помощь в покупке акций Amazon.
Вы все пытаетесь использовать этот подлый метод против меня?!
Фэн
 Юй свирепо посмотрел в глаза. "Ральф, иди и выясни, кто за всем этим 
стоит. Прямое финансирование Amazon будет временно приостановлено, так 
как спешить некуда. Мы все еще ведем переговоры о приобретении этих 
компаний. Предположим, эти акционеры попытаются использовать свой статус
 акционеров Amazon, чтобы угрожать вам. В этом случае мы не дадим им так
 просто уйти!".

    
  





  


  

    
      Фэн Юй позвонил Фу Жунци, чтобы извиниться за задержку.
Но Фу 
Жунци посоветовал Фэн Юю обратить внимание на эти инвестиционные 
институты, особенно на тех, кто любит инвестировать в интернет-компании.
Фэн
 Юй вспомнил, что многие финансовые институты и банкиры были вовлечены в
 создание интернет-пузыря после того, как повесили трубку.
Например,
 JPMorgan Chase, Citibank и еще несколько банков стоят за скандалом с 
Enron. Конечно, банки, замешанные в этом скандале, были наказаны 
крупными штрафами в размере от 500 миллионов до 2 миллиардов долларов 
США.
Но по сравнению с прибылью банков эти штрафы - ничто. 
Например, эти банки являются банками-эмитентами для eBay, и они также 
купили некоторые из них.
Когда цены на акции eBay взлетели, банки 
сбросили свои акции, и прибыль была в несколько раз больше. Эти банки 
работали не только с одной интернет-компанией. Они работали с 
несколькими сотнями интернет-компаний.
Фэн Юй немедленно попросил Ральфа разобраться в этом.
Очень
 скоро Ральф сообщил Фэн Юю, что один из миноритарных акционеров 
является родственником одного из руководителей Citibank. В течение этого
 периода они поддерживали тесный контакт друг с другом.
Этот топ-менеджер прилетел из Нью-Йорка в Сиэтл, чтобы встретиться с акционером.
После
 того как Фэн Юй узнал об этом акционере, он сказал Ральфу прекратить 
расследование и назначить встречу с ним. Фэн Юй сказал им, чтобы они 
привели с собой человека, стоящего за ними, или не получат ни одной 
акции от этого прямого финансирования.
Ральф передал сообщение Фэн
 Юя тем мелким акционерам. Эти акционеры сначала отрицали, но когда 
Ральф упомянул об отношениях акционера и топ-менеджера Citibank, они 
признались, что некие банкиры обещали им денежную сумму за помощь в 
приобретении акций Amazon.
Эти акционеры получили лишь некоторые акции и зарплату в Amazon. Они соблазнились предложением этих банкиров.
Ральф
 сказал акционерам, что Фэн Юй хочет встретиться с этими банкирами. Хотя
 Amazon является акционерным обществом, Фэн Юй является главным 
акционером и имеет контрольный пакет акций!
Он может легко выгнать этих мелких акционеров из Amazon.
Кто бы ни попытался повторить подобное в будущем, Фэн Юй не даст им уйти!
Эти
 мелкие акционеры хотели лишь заработать немного денег, но не хотели 
продавать свои акции. Они тут же извинились и пообещали сообщить 
банкирам, стоящим за ними.
В любом случае, эти акционеры получат комиссионные, если банкам удастся приобрести акции Amazon даже без их участия.
......
Фэн
 Юй посмотрел на четырех мужчин средних лет в костюмах, сидящих перед 
ним. Все они хорошо одеты, но от выражения их лиц Фэн Юю захотелось их 
ударить.
Citibank, JPMorgan, American Express и Wells Fargo - 
четыре финансовых учреждения, стоящие за этими минорными акционерами. 
Они также входят в десятку крупнейших банков США в этот период и 
утверждают, что владеют активами на сумму более триллиона долларов.
Это показывает, что штрафы, наложенные на эти банки за участие в скандале с Enron, для них ничто.
Кто-то
 сказал, что экономика США контролируется этими банками. Хотя это 
утверждение преувеличено, эти банки действительно оказывают влияние на 
экономику США.
Фэн Юй сидел в своем кресле, с улыбкой наслаждаясь 
чаем, и не произнес ни слова. Представитель Citibank наконец не выдержал
 молчания и сказал.
"Господин Фэн, я знаю, что мы поступили резко,
 но мы действительно заинтересованы в инвестициях в Amazon. Мы не будем 
вмешиваться в деятельность компании и можем оказать ей помощь, если она в
 ней нуждается. Мы уже связывались с г-ном Безосом, но он отклонил наше 
предложение. Поэтому нам пришлось прибегнуть к этому методу".
Остальные представители банков согласились.
Фэн Юй знал, что происходит. Эти банки могут видеть онлайн-транзакции Amazon.
Из
 транзакций банки знают потенциальную доходность Amazon. Они знают, что в
 последние несколько месяцев транзакции и прибыль Amazon росли.
В будущем Amazon не уступит eBay, а возможно, даже превзойдет его, потому что основным акционером Amazon является Фэн Юй.
Другим
 компаниям приходилось привлекать средства для своего развития, но Фэн 
Юй не нуждается в Amazon для этого. Он может позволить себе инвестиции, и
 причина, по которой Amazon не котируется на бирже, заключается в том, 
что Фэн Юй считает, что Amazon принесет высокие доходы в будущем.
Эти банки могут определить ожидаемые доходы Amazon и хотят инвестировать в нее. Однако Amazon не нуждается в их инвестициях.
Наконец,
 банки получили возможность, когда Фэн Юй согласился на прямое 
финансирование. Они немедленно связались с миноритарными акционерами 
Amazon, чтобы приобрести через них акции Amazon.
Банкиры знали, 
что в конечном итоге Amazon выйдет на биржу. Тогда они увидят результаты
 деятельности Amazon и решат, будут ли они продавать свои акции или 
оставят их у себя, чтобы получить дивиденды.
"Я понимаю, о чем вы 
все говорите. Вы все хотите инвестировать в Amazon, но не имеете 
возможности сделать это, верно? Что вы все думаете, если я использую 
такие скрытые методы, чтобы инвестировать в ваши банки?"
Фэн Юй 
никогда не хотел продавать эти акции открыто. Даже если ему придется 
продать эти акции публике, он не будет продавать их этим банкам. Он 
уверен, что эти банки найдут способы заставить Amazon выйти на биржу 
раньше, если они владеют акциями Amazon.
Выход на биржу 
гарантирует этим банкам прибыль. Этим жадным банкирам будет все равно, 
понесет ли компания какие-либо убытки. После закрытия компании появятся 
другие компании, в которые они смогут инвестировать.
Эти банки 
узнают о деятельности компаний через их сделки. Они даже могут выяснить,
 какая компания фабрикует свои счета, если захотят.
Если нет, то как эти банки смогут пережить столько финансовых кризисов и увеличить свои активы?
"Господин
 Фэн, сотрудничество с нами имеет много преимуществ. Вы должны знать, 
насколько мы могущественны, и мы, Citibank, также можем предоставить вам
 должность директора в качестве биржи."
Фэн Юй взглянул на 
представителя Citibank. Ты что, идиот? Я даже не хочу управлять своими 
собственными компаниями, а вы предлагаете мне стать директором Citibank?
Это
 предложение может быть очень привлекательным для других, включая 
Уоррена Баффета, но не для Фэн Юя. Мясо для одного - яд для другого!
Примечания переводчика:
JPMorgan Chase

    
  





  


  

    
      Руководитель Citibank уверенно смотрел на Фэн Юя. Он чувствовал, что 
никто не устоит перед предложением стать директором Citibank. Даже 
Уоррен Баффет и Билл Гейтс - и те не устоят.
Но через несколько секунд руководитель Citibank заметил, что Фэн Юй смотрит на него как на идиота.
Фэн Юй не проявил никакого волнения или радости. Вместо этого Фэн Юй холодно смотрит на него и не проявляет никакого интереса.
"Вы все тоже думаете об одном и том же?" Фэн Юй повернулся к остальным.
"Господин
 Фэн, все мы можем сделать вам такое же предложение, как и Citibank". 
Остальные топ-менеджеры банков ответили одновременно.
Хотя эти 
банки являются конкурентами, они все же иногда сотрудничали. Например, 
все они объединили усилия против HSBC, потому что HSBC из 
Великобритании.
Фэн Юй холодно улыбнулся. "Разве я сказал, что меня интересует должность директора в ваших банках?"
Фэн Юй очень хотел спросить их. "Вы думаете, меня будет легко соблазнить?"
Все
 это время руководители этих банков вели себя высокомерно, считая, что 
могут контролировать экономику США и косвенно влиять на мировую 
экономику.
Но что с того?
Эти банкиры думали, что Amazon 
понадобится интернет-банкинг для транзакций, а они имеют власть над Фэн 
Юем. Они считали, что Фэн Юй обязательно уступит. Но банки получат 
высокую прибыль от транзакций, и почему Amazon должен уступить?
Если
 бы Джефф Безос был основным акционером Amazon, эти банкиры, возможно, 
смогли бы оказать на него давление, чтобы он уступил. Но главный 
акционер Amazon - Фэн Юй, а Фэн Юй никогда не позволит, чтобы его 
компании контролировали посторонние.
Вы можете взять что-то, если я вам это дам. Но если я не хочу отдавать, никто не сможет у меня это отнять!
Руководители банков были ошеломлены отношением Фэн Юя.
Это
 отличалось от того, что они себе представляли. Впервые они сделали 
такое предложение. Если бы Фэн Юй не был вторым в мире миллиардером, 
банки никогда бы не предложили такое условие для акций Amazon.
Но Фэн Юй отверг их предложение!
Это
 должность директора банка, активы которого составляют более триллиона 
долларов США. Фэн Юй будет иметь доступ к операциям других компаний. 
Информация о сделках будет приносить высокую прибыль.
Фэн Юй не заинтересован в этой возможности?!
"Господин
 Фэн, вы выдающийся инвестор и должны знать, какие преимущества вы 
получите, если будете сотрудничать с банками. С нашей помощью вы легко 
можете стать самым богатым человеком в мире! Хотя вы можете быть 
недовольны тем, что мы сделали, мы уже извинились. Вам не нужно 
отказываться от этой возможности заработать больше денег из-за такого 
незначительного инцидента".
"Отказаться от этой возможности? Вы 
все пытаетесь заработать деньги через мою компанию, а я не тот, кто 
хочет заработать деньги через ваши банки. Хотя вы все - десять лучших 
банков в США и один из лучших банков в мире, ну и что? У кого из 
акционеров ваших банков больше активов, чем у меня? Если все так, как вы
 сказали, то почему они не являются самыми богатыми людьми в мире?"
Фэн
 Юй посмотрел на них с презрением. Они говорили так, будто можно легко 
стать самым богатым человеком в мире, получив информацию о сделках. Все 
банки имеют доступ к транзакциям своих клиентов, и банкиры действительно
 много зарабатывают. Но для Фэн Юя это слишком медленно.
Фэн Юй 
скорее доверится Соросу, чем этим банкирам. Возможно, у них есть доступ к
 транзакциям, но они не знают, как его использовать.
Ходят слухи, 
что у Сороса близкие отношения с этими банкирами. Но слухи есть слухи, и
 Фэн Юй не очень-то в это верит. Если слухи правдивы, Сорос может легко 
вернуться после тяжелых потерь. В конце концов, он все еще эксперт в 
финансовой торговле.
Имея средства и информацию, можно легко делать деньги.
Но никто не слышал, чтобы эти банкиры зарабатывали большие деньги.
Банки хотят делать деньги, но не хотят получить плохую репутацию. Эти люди хуже Сороса!
Руководители ведущих банков выглядели смущенными.
Ни один из акционеров их банков не может войти даже в десятку миллиардеров мира.
"Господин
 Фэн, хотя никто из наших акционеров не может войти в десятку 
миллиардеров, активы наших банков постоянно растут. Если вы не 
заинтересованы в должности директора нашего банка, вы можете рассказать 
нам о своем состоянии. Мы можем обсудить это".
"Условие? Я еще не думал об этом. Давайте обсудим в другой раз". Фэн Юй махнул рукой, и Ральф подошел, чтобы отослать банкиров.
Несколько
 руководителей банков были ошеломлены. Они думали, что Фэн Юй назовет 
какие-то условия, но Фэн Юй отослал их, ничего не сказав.
Банкиры 
все еще могут ответить своему совету директоров, если Фэн Юй выдвинет 
жесткие требования, с которыми они не смогут согласиться.
Но Фэн Юй даже ничего не упомянул. Это заставит руководителей банков выглядеть бесполезными.
Фэн Юй не дал им больше говорить, и руководители банков ушли.
После
 их ухода Фэн Юй позвонил Фу Жунци, чтобы рассказать ему об этом деле. 
На самом деле, Фэн Юй не возражает против того, чтобы эти банки владели 
некоторыми акциями Amazon, поскольку Amazon все еще находится под его 
контролем. Он также может включить в свои контракты с банками пункт о 
том, что может выкупить эти акции по рыночной цене в любое время.
Мобильный
 платеж, который собирается внедрить Фэн Юй, все еще должен работать с 
этими банками. Если банки не будут поддерживать эту платежную платформу,
 то будет трудно коммуницировать эту платежную систему.
К счастью,
 на встречу с Фэн Юем пришли только четыре банка, а не все десять 
крупнейших банков США. У Фэн Юя еще есть возможность договориться. Даже 
если эти четыре банка откажутся сотрудничать, он все равно может 
поискать другие банки. В то время эти четыре банка потеряют возможность 
работать с Amazon.
Фу Жунци выслушал слова Фэн Юя и сказал ему, 
что он должен работать с этими банками. Фэн Юй сказал Фу Жунци, что 
прибыль Amazon ничто по сравнению с прибылью Мобильной платежной 
платформы.
Это будет хорошая сделка, если эти банки будут готовы поддержать мобильную платежную платформу Фэн Юя в обмен на акции Amazon.
Фу
 Жунци готов отдать часть акций Amazon в рамках эмиссии акций с прямым 
финансированием. Но ему нужно, чтобы Фэн Юй прощупал банки и выяснил их 
решение.
"Босс, цена акций, которую мы предлагаем банкам, вдвое 
выше той, что мы продаем господину Фу Жунци. Согласятся ли они?" Ральф 
был потрясен. Это жесткое предложение, направленное против этих банков.
"Просто попробуйте. Будет здорово, если они согласятся, и неважно, даже если они откажутся. Я хочу увидеть их отношение!".
Примечания переводчика:
Мобильный платеж

    
  





  


  

    
      "Фенг Ю слишком много. Он позволил своему другу инвестировать 800 
миллионов долларов США за 20 миллионов акций. А нам нужно вложить 400 
миллионов долларов США за 5 миллионов акций. Неужели он считает нас 
идиотами?".
Директор Citibank обсуждает это с директорами JPMorgan
 и двух других банков. Они заинтересованы в инвестициях в Amazon, но не 
хотят, чтобы с ними обращались как с дураками!
Но Ральф сказал им 
следующее. Является ли eBay сильнее Amazon? Цена их акций превышает 100 
долларов США за акцию, и что плохого в том, чтобы продать вам акции 
Amazon по 80 долларов США за акцию? Разве это дорого?
Разве вы не 
говорили, что видите потенциал в Amazon? У нас нет намерений продавать 
вам акции Amazon, и сейчас мой босс предлагает вам возможность 
инвестировать. Если вы не заинтересованы, ничего страшного. Мой Босс 
может инвестировать сам. Неужели вы думаете, что мой Босс не может 
позволить себе вложить несколько сотен миллионов?
"Этот мистер Фу -
 глава известной гонконгской семьи. Активы семьи Фу стоят более 1 
миллиарда долларов США. Я слышал, что семья Фу поддерживала Фенга во 
время азиатского финансового кризиса. Вот почему Фенг делает им скидку".
"На чьей вы стороне? Вы хотите сказать, что American Express готов принять такую цену?"
"Я
 этого не говорил. Исходя из того, что сказал Ральф, разница в цене 
акций не должна быть такой большой. Они не котируются на бирже, и как 
они могут удвоить цены на акции в течение нескольких недель? Я думаю, мы
 можем договориться о цене акций. Поскольку Ральф отказывается снижать 
цену, мы можем поговорить с Фенгом напрямую".
"Как мы собираемся 
вести переговоры? Разве вы все не видели отношение Фенга? Хотя мы не 
знаем, сколько у него в банке, это будет не меньше миллиарда долларов 
США. Даже если он ничего не будет делать, он не закончит тратить свои 
деньги за всю свою жизнь! Кроме того, все компании Фенга приносят ему 
высокую прибыль".
"Нет. Ценообразование Фенга нацелено на нас. Если он не хочет продавать акции нам, он может отказать нам напрямую.
Я предполагаю, что он что-то хочет от нас и ждет, когда мы подойдем к нему".
"Хочет
 чего-то от нас? Чего он хочет? Если ему нужны кредиты, то это не 
проблема. Мы уже работали с Фенгом раньше, и мы можем одобрить его 
кредит немедленно. Но нужен ли Фенгу кредит? У него больше денег, чем у 
этих владельцев казино!"
"Я не знаю, но я решил поговорить с ним, чем гадать здесь".
Один
 из директоров ушел, а остальные последовали за ним. Все они думали о 
том, чтобы объединить усилия против Amazon и прекратить поддержку 
онлайн-транзакций Amazon.
Но это подтолкнет Amazon в объятия 
других банков. Хотя они входят в четверку из десяти крупнейших банков 
США, в США много других банков. Фэн также близок к HSBC, и если все 
остальные банки поддержат Фэна, эти четыре банка окажутся в неловком 
положении.
Amazon подписала инвестиционный контракт с Fu Rongqi, 
когда Ральф отправил сообщение Feng Yu этим представителям. Цена акций, 
предложенная Фу Жунци, была снижена, и он остался доволен.
Фэн Юй 
позволил Фу Жунци инвестировать, потому что он хочет, чтобы кто-то из 
семьи Фу был директором в Совете директоров. Семья Фу имеет большой опыт
 в розничном бизнесе, и если они будут помогать Amazon, развитие Amazon 
пойдет быстрее.
Масштабы Amazon уже превышали eBay, но не намного. Более того, компания eBay начала выходить за пределы США.
Хотя
 крупнейшим акционером eBay является Кириленко, Фэн Юй рад за него. Тем 
не менее, Фэн Юй не хочет проигрывать Кириленко. Джефф Безос также не 
хочет проиграть женщине-генеральному директору eBay Мег Уитман.
Amazon
 не расширял свою деятельность за рубежом из-за нехватки средств. У 
Amazon есть опыт в создании сайтов электронной коммерции. Тем не менее, 
модель Amazon - B2C, и ей нужен распределительный центр и логистическая 
база.
В конце концов, Amazon не расширял свою деятельность за рубежом, потому что у него не было денег.
Теперь,
 с инвестициями Фу Жунци в размере 800 миллионов долларов США, планы 
расширения Amazon в Южной Америке могут начаться немедленно.
Их экспансия может быть даже более быстрой, чем у eBay.
Amazon
 все еще не имеет достаточных средств для экспансии в Европу. Тем не 
менее, менеджер Фенг заявил, что в скором времени будет осуществлена 
вторая прямая инвестиция. У компании будет достаточно средств для 
осуществления всех планов по расширению.
Четыре банка не ожидали, 
что Amazon завершит инвестирование от Фу Жунци, когда они еще только 
рассматривают возможность. Amazon немедленно объявила, что начнет второй
 раунд прямых инвестиций.
Представители банков запаниковали. Они 
знали, что если они все еще не согласятся на предложение Фэн Юя, то 
навсегда потеряют возможность инвестировать в Amazon.
Люди будут 
инвестировать, если компании не хватает средств. Но если у компании нет 
недостатка в средствах, они не примут инвестиции.
Поэтому 
представители снова пришли в офис Фэн Юя, чтобы провести с ним 
переговоры. Они хотели знать, какие еще условия хочет получить Фэн Юй.
"Я
 основал компанию с другом и разработал программное обеспечение для 
платежей. Это сторонняя платежная платформа, и нам нужна поддержка 
банков..."
Фэн Юй рассказал представителям о мобильных и онлайн-платежных платформах.
Представитель
 Citibank нахмурился. Он знаком со сторонним платежным программным 
обеспечением, поскольку Ситибанк подписал соглашение с другой платежной 
платформой. Крупное предприятие начало использовать эту платежную 
платформу.
Уровень использования платежных платформ сейчас очень 
низок, и большинство пользователей предпочитают пользоваться 
онлайн-банкингом.
Теперь Фенг собирается открыть платежную 
платформу и хочет работать с ними. Собирается ли он перехватить клиентов
 у сторонней платежной платформы Paypal?
Это означает, что Amazon теперь идет против eBay.
Представители
 банков считают, что Amazon и eBay должны поддерживать хорошие 
отношения, поскольку их банки владеют многими акциями eBay. Если либо 
Amazon, либо eBay потеряют деньги, они понесут убытки. Лучший сценарий 
для банков - это когда обе компании работают хорошо.
"Господин Фенг, платформа мобильных платежей, о которой вы говорите, не является уникальной.
Я знаю, что eBay использует платежное программное обеспечение под 
названием Paypal, и дела у него идут хорошо". сказал представитель 
Citibank.
Похоже, что Фенг также не отличается выдающимися 
способностями. Он даже не провел никакого исследования рынка. Эта 
мобильная платежная платформа может показаться хорошей идеей, но с таким
 конкурентом, как Paypal, как далеко она сможет развиться?
Представители
 трех других банков кивнули, и на их лицах появилось самодовольное 
выражение. Но они быстро остановились, поскольку они здесь для того, 
чтобы искать сотрудничества с Фэн Юем, а не для того, чтобы насмехаться 
над ним. У Фэн Юя плохой характер, и они не хотят обижать Фэн Юя из-за 
такого пустяка.
Как раз когда они подумали, что Фэн Юй будет удивлен насчет Paypal, Фэн Юй спокойно ответил. "Paypal? Это тоже моя компания!"
Примечания переводчика:
Мег Уитман

    
  





  


  

    
      Представители четырех банков были шокированы. Paypal - это тоже компания Фенга?!
Paypal разработан не eBay. Его разработала другая компания, но их первый крупный клиент - eBay. eBay думала приобрести Paypal, но Кириленко ее остановил.
Это произошло потому, что Paypal приобрел Фенг Ю.
eBay планировал потратить 300 миллионов долларов США на приобретение Paypal. Тем не менее, акционеры Paypal считали, что Paypal стоит не менее 600 миллионов. Хотя Paypal не котируется на бирже, оценочная стоимость компании составляет около 100 миллионов долларов США.
Предложение eBay о приобретении компании провалилось из-за разницы в цене. Фэн Юй немедленно попросил Ральфа провести переговоры с Paypal и приобрести ее любой ценой.
В конце концов, Фэн Юй выкупил Paypal за 600 миллионов долларов США. Он передал двум основателям Paypal 4% акций и позволил им продолжать управлять Paypal. Фэн Юй также передал команде разработчиков 2% акций компании и попросил их продолжать поддерживать Paypal.
Имея Paypal, почему Фэн Юй все еще хочет разработать мобильную платежную платформу?
На это есть две причины. Во-первых, платформа мобильных платежей отличается от Paypal. Вторая причина заключается в том, чтобы не стать мишенью для всей отрасли. Когда компания превращается в монополиста, она становится мишенью для нападок. Например, Microsoft почти насильно разделили, а Yahoo пришлось разделить на Yahoo US, Yahoo Asia и т.д.
Вместо того, чтобы быть вынужденным разделиться, Фэн Юй мог бы создать себе конкурента. Таким образом, его компания не будет обвинена в монополизации рынка. Обе компании смогут лучше захватить весь рынок сторонних платежных платформ.
В предыдущей жизни Фэн Юя направление Paypal и eBay отличалось от мобильной платежной платформы. Paypal эквивалентен кредитной карте в интернете, в то время как мобильная платежная платформа похожа на банкоматную карту в интернете.
Paypal начинал как интернет-банк и постепенно превратился в добродетельную кредитную карту. Мобильная платежная платформа изначально была разработана как гарант и постепенно превратилась в добродетельный банкомат.
Paypal взимает высокие комиссии за транзакции, и это их основной источник прибыли. Платформа мобильных платежей сфокусирована на истории транзакций и больших данных. Это более важно, чем взимание платы за транзакции, но это посягает на прибыль этих банков.
Вот почему в прошлой жизни Фэн Юя Paypal развивался быстрее, чем мобильная платежная платформа за границей, из-за подавления со стороны банков. Банки знали важность данных о транзакциях и не позволят другим компаниям легко получить их.
Paypay более благосклонна к покупателям и позволяет покупателям останавливать транзакции во время споров. Мобильная платежная платформа стоит на стороне продавца. Amazon использует модель B2C, и это компания Фэн Юя. Он должен защищать интересы продавца и предотвращать случаи, когда покупатель отказывается платить после покупки.
Paypal больше подходит для западных людей, которые любят тратить свои будущие деньги. В то же время мобильная платежная платформа больше подходит для азиатов, которые предпочитают не тратить деньги в кредит. Даже до возрождения Фэн Юй многие китайцы не владеют кредитными картами в течение всей своей жизни. Многие люди в Европе и США обращаются за кредитными картами, как только достигают установленного законом возраста, когда они могут их оформить.
Кредитные карты могут стимулировать потребительские расходы, но они также легко могут сформировать долговой кризис. Человеку не обязательно иметь доход, чтобы получить кредит в банке А, получить кредитную карту банка В для погашения задолженности по кредитной карте в банке А, а затем получить кредитную карту банка С для погашения задолженности банка В.
Займы и своевременное погашение могут повысить кредитный рейтинг человека, и его кредитный лимит может быть увеличен. Таким образом, этот человек может не работать и иметь деньги на расходы.
Но если в какой-либо части этого цикла возникают проблемы, человек становится банкротом. Как только этот человек станет банкротом, его долг превратится в безнадежный долг, и если один или два человека так поступают, это нормально. Но если так поступают более одного-двух миллионов человек, это приведет к финансовому кризису.
Поэтому Paypal и мобильные платежные платформы очень разные, и обе компании могут вступить в сотрудничество в будущем, но никогда не объединятся.
Конечно, в прошлой жизни Фэн Юя мобильные платежные платформы ограничены Китаем. Валютой транзакций является юань, а Paypal в основном использует доллары США. Поэтому Paypal более успешен, чем мобильные платежные платформы.
Но после того, как мобильные платежные платформы вошли в США, они стали успешными. Самым большим преимуществом мобильных платежных платформ является низкая комиссия за транзакцию. Мобильные платежные платформы берут на себя часть расходов, а банки освобождают их от части.
Имея на руках данные о транзакциях, мобильные платежные платформы не беспокоятся о том, что у них нет возможности заработать. Более того, платформа мобильных платежей имеет семидневный клиринг, что позволяет ей иметь достаточный денежный поток. Это все равно, что использовать деньги своих клиентов для инвестирования и получения прибыли.
Когда Фэн Юй рядом, а мобильная платежная платформа не может получить инвестиционный доход больше, чем плата за транзакцию, они должны просто закрыться!
Еще одно большое различие между мобильной платежной платформой и Paypal заключается в том, что продавцы Paypal могут немедленно снять наличные. В отличие от этого, мобильная платежная платформа требует подтверждения покупателя. Если его нет, продавцу приходится ждать семь дней, а покупатели также могут отложить свои платежи.
У этих двух типов сторонних платежных платформ есть и другие различия. Конечно, у обоих есть и сходства, например, они оба являются онлайновыми платежными сервисами и ориентированы на схожие группы покупателей.
Фэн Юй не будет объяснять подробности представителям этих банков. Эти банки готовы принимать Paypal, поскольку они получат высокую прибыль, но мобильная платежная платформа отнимет у них огромный кусок прибыли.
"Господин Фенг, мы можем помочь Paypal развиваться быстрее, но мы считаем, что платформа мобильных платежей не подходит". Представитель American Express сказал.
"Не подходит? Почему она не подходит? Я все равно буду платить вам все комиссионные за транзакции.
. У нас будет много пользователей, и это выгодно и для развития ваших банков. Поэтому вы все должны предоставить нам скидку на комиссию за транзакцию".
"Господин Фэн, эта мобильная платежная платформа будет нарушать конфиденциальность пользователей. Мы считаем, что это неправильно".
Нарушит конфиденциальность пользователей?! Чушь! Вы все говорите так, как будто ваши банки не используют данные ваших клиентов.
Эти банки просто хотят держать все транзакции при себе и не позволять другим знать об этом.
"Что если я позволю вам всем инвестировать в эту мобильную платежную платформу в будущем?" Фэн Юй позволит им владеть незначительной долей в этой платформе в будущем за их поддержку.
"Еще слишком рано говорить об этом. Если мы можем инвестировать в нее сейчас, мы могли бы рассмотреть такую возможность". ответил представитель Citibank.
Представитель Citibank хочет получить акции компании и стать одним из боссов этой платформы.
"Кем вы все себя возомнили?! Все вы можете уходить! В США есть другие банки!"

    
  





  


  

    
      Ответ Фэн Юя шокировал представителей четырех банков.
Представители банков хотели провести переговоры с Фэн Юем, и они никак не ожидали, что Фэн Юй внезапно попросит их уйти.
Представители
 банков были в ярости. Фэн Юй слишком высокомерен. То, что сказал Фэн 
Юй, подразумевает, что он не будет использовать их банки.
Но в то же время представители банков были обеспокоены. Договорился ли Фэн Юй с другими банками? Почему они не знают об этом?
Если Фэн Юй действительно заключил сделку с другими банками, это сильно повлияет на их четыре банка.
Предположим,
 что с этой сторонней платежной платформой работают и другие банки, 
кроме их банков. В таком случае это повлияет на опыт их клиентов.
Фэн
 Юй, должно быть, лжет. Эти банки никогда не согласятся на такое нелепое
 сотрудничество, как если бы они делились своими пирожными с Фэн Юем.
Ни
 у одного банка не будет акционера, владеющего контрольным пакетом акций
 банка. Любые важные решения должны приниматься советом директоров и 
высшим руководством путем обсуждения. Если Фэн Юй согласится позволить 
банкам инвестировать в его мобильную платежную платформу, это будет 
равносильно созданию нового интернет-банка.
Но Фэн Юй хочет 
забрать весь пирог себе. Как они могут согласиться на это? Он упомянул, 
что даст им долю в будущей платформе, но кто знает, сколько времени это 
займет? Что если Фэн Юй пойдет на попятную или даст им очень мало акций?
"Господин
 Фэн, ваша мобильная платежная платформа все равно будет нуждаться в 
поддержке наших банков. Я уверен, что все компании не могут добиться 
успеха без поддержки банков. Вы ставите нас в сложное положение".
Фэн
 Юй посмотрел на представителя JPMorgan. "Я согласен, что все компании 
не могут обойтись без банков. Но можете ли вы все представлять все 
банки? В мире тысячи банков, и я могу обойтись без поддержки ваших 
четырех банков. Кроме того, эта платформа мобильных платежей будет самой
 большой в мире. Без нас у ваших банков будет все меньше и меньше 
клиентов! Если вы думаете, что вы все находитесь в трудном положении, то
 забудьте об этом".
Как и в прошлой жизни Фэн Юя. Любые банки в 
Китае, которые не работают с платформами мобильных платежей, потеряют 
клиентов. Alipay добился хороших результатов, несмотря на большое 
количество конкурентов. В этой жизни у мобильной платежной платформы 
есть только Paypal в качестве конкурента. Она, несомненно, будет более 
успешной.
Все складывается в пользу Фэн Юя.
Представители 
четырех банков снова ушли, а Ральф обеспокоенно спросил. "Босс, разве вы
 не сказали, что мы будем расширять нашу мобильную платежную платформу с
 Восточной Европы и Китая на Запад? Почему вы начинаете экспансию с США 
именно сейчас?"
"Я лишь предоставляю американцам дополнительную 
возможность. Конечно, нашей главной целью по-прежнему является Китай и 
регион вокруг него. Paypal и мобильные платежные платформы обслуживают 
потребителей, у которых разные модели расходов.
Но если платформа мобильных платежей может выйти на рынок США сейчас, она распространится на весь остальной мир.
Платформа
 мобильных платежей более ценна, чем Paypal. Насколько ценны большие 
данные? Только посмотрите, как быстро растет стоимость Oracle.
Фэн Юй также инвестировал в банки. Например, он инвестировал в банк Minsheng в Китае.
Но
 банк Minsheng испытывает трудности из-за подавления со стороны других 
государственных банков. Если бы не поддержка этих компаний 
предпринимателей, он бы давно закрылся.
Даже сейчас банк Minsheng 
не приносит прибыли. Это связано с различным отношением к нему со 
стороны правительства. Например, правительство проводит политику помощи 
государственным банкам в первую очередь, а банк Minsheng получит ее 
гораздо позже. То же самое касается трастовых фондов, страховых компаний
 и т.д.
Если бы не все эти ограничения, банк Minsheng давно бы стал успешным.
Просто
 привлекая людей вкладывать деньги и инвестировать, Фэн Юй может помочь 
банку Minsheng стать более успешным, чем эти государственные банки, даже
 если банку Minsheng не разрешено инвестировать за рубежом.
Государственные финансовые институты уже начали инвестировать за границу. Эти институты огромны и контролируют большие фонды.
. Но, по мнению Фэн Юя, эти институты инвестировали вслепую.
Например,
 многие из этих институтов потеряли деньги на этом интернет-пузыре. Они 
не решились инвестировать в самом начале и начали инвестировать, когда 
рынок приблизился к пику. Они пропустили золотой период.
Это еще 
ничего, так как институты все еще могут получить некоторую прибыль. Но 
когда пришло время уходить с рынка, они посчитали, что рынок 
восстановится. В результате их прибыль становилась все меньше и меньше, и
 в итоге все они понесли огромные убытки.
Железный Кулак Чжу 
предложил Фэн Юю стать консультантом этих государственных финансовых 
институтов, но получил отказ. Это не потому, что Фэн Юй не хочет помочь 
Китаю заработать деньги. Власть, данная Фэн Юю, слишком мала, а 
ответственность слишком велика.
Если эти финансовые институты 
захотят прислушаться к Фэн Юю, Фэн Юй получит доступ к большому фонду. 
Ему будет легко получить высокую прибыль.
Имея огромный объем 
средств, Фэн Юй сможет легко получить прибыль даже при консервативном 
инвестировании. Люди, контролирующие государственные финансовые 
институты, все еще не соответствуют стандартам.
После того как Фэн
 Юй отверг Железного Кулака Чжу, он порекомендовал профессора Ляна и Фу 
Жунци. Но поскольку они из Гонконга, за ними все равно нужно следить.
Хотя
 Гонконг уже вернулся в состав Китая, политика Гонконга отличается от 
политики Китая. Китайское правительство до сих пор не понимает 
гонконгцев. Что еще важнее, они не знакомы с Фу Жунци и профессором 
Ляном.
Фэн Юй лучше понимает банки через банк Minsheng. Хотя банк 
Minsheng пока не приносит прибыли, акционеры банка использовали его 
операции для получения высоких доходов.
Даже самый 
низкорейтинговый банк в Китае может зарабатывать деньги, анализируя 
транзакции своих клиентов, не говоря уже о таких ведущих банках в США.
Данные о транзакциях - это основа банков. Просто посмотрите на швейцарские банки.
Они не разглашают данные своих клиентов, и именно поэтому они популярны во всем мире.
Безопасность
 - это все лозунги банков. Если вы разместите 1 миллиард долларов США в 
любом крупном банке, ваши деньги будут надежно защищены. Все банки 
сделают все возможное, чтобы удержать крупного клиента.
Ваши деньги никогда не будут потеряны!
Швейцарские
 банки могут гарантировать, что ваши деньги унаследует именно тот 
человек, который вам нужен, и на них не повлияет политика и т.д. Этого 
нельзя сказать о других банках.
Кроме того, Швейцария - нейтральная страна и не участвует ни в каких конфликтах.
Однако
 это тоже уловка. Швейцария также продавала свое огнестрельное оружие в 
охваченные войной регионы. Вы утверждаете, что являетесь нейтральной 
страной. Зачем вы разрабатываете огнестрельное оружие? Вы все просто 
пытаетесь защитить свой пирог.
Фэн Юй заберет этот пирог у банков, и он хочет посмотреть, как банки будут выбирать.
Корпорация Oracle

    
  





  


  

    
      "Мы не должны соглашаться с условиями Фэн Юя. Как только мы разрешим 
их платежной программе соединиться с нашими банками, мы не будем знать о
 транзакциях пользователей. Все, что мы сможем увидеть, - это то, что 
дает нам мобильная платежная платформа!"
"Вы хотите сказать, что мы не согласны с Фэн Юй?! А если другие банки согласятся работать с ним?"
"Мы можем собрать другие банки и потребовать, чтобы все инвестировали в эту мобильную платежную платформу!"
"Давайте не будем говорить о том, согласятся другие банки или нет. Как ты думаешь, Фенгу будет легко угрожать?".
"Тогда
 скажи мне, что нам делать?! Отдадим ли мы эту прибыль Фэн Юю?! Все вы 
должны знать ценность этих данных. Вы все готовы позволить Фенгу 
воспользоваться нами?"
"Позвольте мне спросить. Даже Paypal принадлежит Фенгу. Что если эта мобильная платежная платформа не захочет с нами работать?"
"Разве это не лучше? Их онлайн-транзакции должны проходить через наше платежное программное обеспечение".
......
Представители
 четырех банков спорили по этому поводу, и никто не мог убедить друг 
друга. Некоторые из них хотят согласиться на условие Фэн Юя, так как в 
будущем у них будет возможность инвестировать в его мобильную платежную 
платформу. Некоторые не согласны, если Фэн Юй не согласится на их 
условия.
Но все они знают, что многие из их клиентов владеют 
несколькими банковскими счетами. Если эти банки пойдут разными путями, 
они станут конкурентами друг другу.
Хотя эти четыре банка 
сохранили одинаковые комиссии за транзакции, никто не может 
гарантировать, что они снизят свои тарифы, чтобы переманить клиентов.
Большинство потребителей не перейдут в другой банк, если они привыкли к платежному программному обеспечению банка.
Что
 еще более важно, банки должны обратиться ко всем крупным компаниям 
электронной коммерции с предложением использовать их платежное 
программное обеспечение. Это станет битвой платежных программ.
Подождите. У представителей банков внезапно возникла идея. Почему бы им самим не разработать платежное программное обеспечение?
Если Фэн Юй может разработать стороннее платежное программное обеспечение, то и эти четыре банка тоже могут его разработать.
Кроме того, они сотрудничают со всеми компаниями и могут легко продвигать свое программное обеспечение.
Представители
 считают, что они могут заручиться поддержкой других банков, но для 
этого придется связать интересы всех банков воедино. Им еще предстоит 
обсудить, как разделить прибыль.
......
"Что вы сказали? Они
 согласны?! Они готовы работать с нашим Paypal и мобильной платежной 
платформой?!" Фэн Юй удивился, услышав, что эти банки согласились на его
 требования.
Фэн Юй обратился в несколько других банков, включая 
HSBC и несколько других ведущих банков, и Фэн Юй не ожидал, что эти 
четыре банка согласятся с ним так быстро.
"Что они хотят взамен?" Фэн Юй задумался на некоторое время и понял, что эти банки должны что-то получить взамен.
"Они говорят, что хотят напрямую инвестировать в Amazon и хотят те же условия, что и семья Фу".
Фэн Юй кивнул. "Хорошо. Это стоит рассмотреть. Что еще?"
"Они
 также хотят, чтобы им разрешили инвестировать в нашу мобильную 
платежную платформу и Paypal в будущем. Но сроки не могут быть слишком 
большими. Они считают, что десять лет - это просто замечательно". Ральф 
продолжил.
Десять лет? Платформа мобильных платежей и Paypal будут стабильны через десять лет. Эти банки довольно умны.
Через
 десять лет все узнают, насколько прибыльны мобильная платежная 
платформа и Paypal Фэн Юя, и люди будут стоять в очереди от Сиэтла до 
Нью-Йорка, чтобы инвестировать в них.
Но это всего лишь обещание, и
 Фэн Юй может согласиться на него. Фэн Юй никогда не пойдет назад от 
своих слов, но он обещал позволить этим банкам инвестировать и не 
сказал, сколько акций он им продаст. 1% - это много. Хм-м-м... максимум -
 2%, и они должны быть разделены между четырьмя банками.
"Что еще?"
"Это все."
Фэн Юй был ошеломлен. Это невозможно. Они отказались от нас, а теперь требуют так мало условий?
"Босс, они хотели только эти условия и ничего больше". Ральф быстро сказал, увидев озадаченное выражение лица Фэн Юя.
Ральфу тоже показалось странным, что эти четыре банка были тверды, когда отказывали Фэн Юю.
Но теперь их отношение внезапно изменилось. Это слишком странно.
Банкирам
 не нужно этого делать, если они хотят получить акции Amazon по более 
низким ценам. Они уже знали, что мобильная платежная платформа угрожает 
им, но все равно согласились на условия Фэн Юя? Готовы ли они позволить 
мобильной платежной платформе Фэн Юя стать более мощной?
Фэн Юй 
опустил голову, думая о причинах, по которым эти четыре крупных банка 
готовы склониться перед ним. Фэн Юй и Кириленко обратились к нескольким 
другим банкам и договорились с ними о сотрудничестве. Они обещали этим 
банкам сохранить в своих банках по крайней мере определенную сумму, если
 они будут сотрудничать.
Но этой причины недостаточно, чтобы 
заставить эти четыре крупных банка уступить. Должны быть какие-то 
неизвестные причины, чтобы они согласились!
Фэн Юй попросил Ральфа
 выяснить истинную причину решения этих банков, и пусть Ральф еще раз 
проверит эти банки, сказав им, что цены на акции Amazon останутся 
прежними, и посмотрит, согласятся ли банки на это.
Хотя может 
показаться, что без этих четырех банков все будет хорошо, у этих четырех
 банков много клиентов. Сотрудничество с ними может увеличить количество
 пользователей мобильной платежной платформы. Для Фэн Юя будет выгодно, 
если сделка состоится.
Если эти четыре банка откажутся от 
мобильной платежной платформы Фэн Юя, другие банки также могут 
отказаться сотрудничать с Фэн Юем. Это повлияет на развитие мобильной 
платежной платформы.
Если четыре банка будут сотрудничать с Фэн 
Юй, это будет беспроигрышная ситуация для обеих сторон. Но Фэн Юй 
выиграет больше. Но если они откажутся сотрудничать, обе стороны 
проиграют!
Четыре банка решили сотрудничать, и все вроде бы 
хорошо. Однако Фэн Юй с подозрением относится к их решению: как они 
могли так легко договориться?
Через два дня позвонил Ральф и 
сообщил Фэн Юю. Эти банки вступили в совместное предприятие и привлекли 
Microsoft для разработки программного обеспечения для платежей. Это 
программное обеспечение позволит всем банкам иметь доступ.
Фэн Юй был потрясен.
Это эквивалентно созданию банковского альянса. Это означает, что 
клиенты всех банков будут использовать это программное обеспечение для 
совершения онлайн-транзакций, и им не нужно будет загружать платежное 
программное обеспечение из разных банков.
Но Фэн Юй заметил 
серьезный недостаток в этом программном обеспечении. Этот банковский 
альянс отличается от альянса китайских банков. Китайские банки 
управляются правительством, а этот банковский альянс управляется 
корпорациями. Им будет очень трудно достичь равновесия, когда дело 
дойдет до прибыли. Все эти корпорации будут бороться за большую прибыль.
Это программное обеспечение будет поддерживать так много банков, и, несомненно, возникнут расходы.
Популярность
 платежного программного обеспечения или мобильной платежной платформы 
связана не только с обслуживанием клиентов. Другим важным фактором 
является количество компаний, использующих это программное обеспечение. 
Давайте покажем этим банкам, кто может получить больше пользователей для
 программного обеспечения!

    
  





  


  

    
      В предыдущей жизни Фэн Юя в Китае существовало более 1000 программ для онлайн-платежей. Но в итоге выжили лишь несколько.
У
 программного обеспечения для онлайн-платежей есть плюсы и минусы, и они
 кем-то обобщены. Фэн Юй не смеет утверждать, что он знает все, но, по 
крайней мере, он знает больше, чем те, кто никогда не разрабатывал такое
 программное обеспечение.
Одних только различных способов маркетинга платежного программного обеспечения достаточно, чтобы ошеломить эти банки!
Как
 Paypal продвигает себя сейчас? В настоящее время они используют рекламу
 в Интернете, и когда пользователь заходит на сайт eBay, он видит 
рекламу Paypal. Конечно, Paypal должен заплатить eBay за рекламу на их 
сайте.
Другим методом маркетинга является маркетинг электронной почты Paypal, который является основной формой рекламы.
Транзакции
 Paypal требуют от пользователя ввода его электронной почты. Когда 
покупатель произвел оплату, продавец получит электронное письмо.
Когда
 продавец захочет снять деньги, ему также необходимо зарегистрировать 
счет Paypal. Регистрация счета занимает меньше минуты, и продавец не 
будет возражать.
Этот метод быстро увеличивает число пользователей Paypal.
У
 eBay есть свои собственные платежные сервисы, но после того, как они 
разрешили Paypal предоставлять свои услуги на своем сайте, число 
пользователей их собственных платежных сервисов сократилось.
Теперь платежная служба eBay отделилась от eBay и объединилась с Paypal, и Paypal стал единственным способом оплаты на eBay.
Прибыль Paypal связана с eBay, но босс Paypal - Фенг Ю, а босс eBay - Кириленко.
Когда
 Paypal использовал рекламу по электронной почте для продвижения своих 
услуг, Фэн Юй заметил, что их электронные письма недостаточно хороши. 
Реклама по электронной почте должна привлекать пользователей, а 
используемые слова должны быть краткими.
В прошлом продавцы были 
вынуждены использовать Paypal для продажи своих товаров, и Paypal 
использовал это для увеличения числа пользователей. Но этому методу не 
хватает инициативы.
К счастью, eBay - это сайт-аукцион. Личности 
покупателей и продавцов постоянно меняются, и это позволило Paypal 
постоянно увеличивать число пользователей.
Но теперь eBay вышел в 
страны, расположенные недалеко от США, и начал приобретать другие 
аукционные сайты для расширения. Таким образом, Paypal, как официальный 
платежный механизм eBay, также должен войти в эти страны.
Чтобы расшириться в другие страны, Paypal должен расширить использование различных валют.
Вы
 не можете сказать пользователям, что поскольку Paypal является 
американской компанией, все пользователи должны использовать доллары США
 для транзакций. Большинство зарубежных пользователей Paypal не имеют 
долларов США на своих счетах.
К счастью, Фэн Юй напомнил Paypal об
 этой проблеме до того, как Paypal вошел в Канаду. Он дал указание 
Paypal подготовиться к использованию различных валют и предоставить 
пользователям возможность иметь различные виды валют на своих счетах. 
Чтобы конвертировать валюты, Paypal должен работать с банками.
Конечно, обмен валюты требует комиссионных за транзакции, и Paypal будет получать определенную прибыль от этих транзакций.
Paypal
 не может устанавливать слишком высокие комиссионные за транзакции, 
иначе пользователи будут считать, что это того не стоит. Но и слишком 
низкими сборы тоже быть не могут, так как это приведет к снижению 
прибыли Paypal. Этот баланс трудно уловить, и в будущем комиссии для 
разных стран будут отличаться. Но разница будет не более 1%, так как это
 зависит в основном от контрактов с местными банками в разных странах.
Эта
 особенность Paypal более удобна, чем онлайн-банки. В то же время eBay 
может разрешить транзакции между странами. Однако это затрудняет 
использование традиционного маркетинга по электронной почте.
Маркетинг
 по электронной почте больше всего подходит для Paypal, потому что все 
их счета привязаны к адресу электронной почты. Поэтому Фэн Юй установил 
некоторые требования для отдела маркетинга Paypal.
Маркетинг по 
электронной почте должен отвечать некоторым требованиям. Например, 
электронные письма должны вызывать у читателя желание перейти по ссылке.
 Вывод средств, который использовался ранее, - это способ завлечь 
получателей электронных писем нажать на ссылку, но этого недостаточно 
для пользователей, не являющихся клиентами eBay. Paypal необходимо найти
 новый способ завлечь читателей с помощью своих электронных писем.
Еще
 одним важным моментом в маркетинге электронной почты является создание 
настроения. Он должен дать получателю почувствовать, что вещи, 
упомянутые в письме, - это лучшая возможность, которую он получил.
Электронные
 письма должны быть привлекательными, а использование ярких цветов и 
картинок привлечет внимание получателя. Будет лучше, если письмо будет 
содержать картинки в формате GIF. Хотя формат GIF существует уже около 
десяти лет, из-за скорости интернета картинки получаются не очень 
четкими. Цвета в GIF в основном 256 и выглядят ненатурально. Но это все 
равно лучше, чем неподвижные изображения, и может привлечь больше 
внимания.
В будущем, когда интернет будет развиваться лучше, в 
письмо можно будет включить ссылку на видео, где читатель сможет нажать 
на ссылку и посмотреть видео.
Кроме того, маркетинг электронной 
почты Paypal и eBay будет связан вместе, образуя единую связку. Когда 
пользователи зарегистрируют аккаунт eBay, они получат приглашение 
зарегистрироваться в Paypal. То же самое будет сделано для 
пользователей, зарегистрировавшихся в Paypal. Пользователи, 
зарегистрировавшиеся на Paypal, будут видеть рекламные объявления eBay, а
 также смогут увидеть товары со скидками для распродаж.
Paypal 
также подписал соглашения о системе онлайн-платежей с несколькими 
интернет-компаниями. Это позволит пользователям почувствовать, что с 
Paypal они могут использовать его на разных сайтах, и создаст 
впечатление, что они могут использовать Paypal для транзакций на всех 
сайтах в Интернете.
Конечно, это одна из целей Paypal, и она 
практически невозможна. Ни одно программное обеспечение для 
онлайн-платежей не сможет монополизировать рынок, если Paypal не снизит 
свои тарифы. Но это приведет к тому, что Paypal потеряет свой основной 
источник дохода.
......
AliPay появился как один из 
вариантов оплаты на сайте Amazon, и это первый вариант в списке. Alipay 
также использует маркетинг электронной почты для продвижения своих 
услуг. Она получила список адресов электронной почты от Paypal и начала 
рассылать электронные письма всем, кто был в списке.
Следует 
отметить один важный момент: электронные письма должны стимулировать 
получателя с помощью стимулов с ограничением по времени.
Когда получатель увидит часы обратного отсчета, он подумает, что пропустит это предложение, если не купит его.
Когда
 получатель нажмет на ссылку в рекламном письме, он попадет на сайт 
Amazon. Справа появится всплывающее окно, которое будет "трястись", 
привлекая пользователя нажать на него. Это ссылка на сайт регистрации 
Alipay.
Реклама рассказывает о преимуществах Alipay, кредитной 
гарантии и совместном заявлении Фэн Юя и Кириленко. Реклама звучит так: 
"Вы делаете покупки, я гарантирую, безопасно, просто и быстро".
Есть
 также фотография Фэн Юя и Кириленко, пожимающих друг другу руки. Но 
Кириленко стоит лицом к камере, а Фэн Юй показал только спину.
Многие
 люди получили это письмо и стали обращать внимание на Alipay. Поскольку
 второй богатейший человек мира и богатейший человек Восточной Европы 
гарантируют эту платежную платформу, она должна быть безопасной. Число 
зарегистрированных пользователей Alipay росло с поразительной скоростью.
Alipay

    
  





  


  

    
      Когда Alipay и Paypal стали набирать популярность, Фэн Юй получил звонок от Ральфа, который сообщил ему, что эти четыре банка настаивают на том, чтобы цена акций была такой же, как у семьи Фу. Они готовы потратить 800 миллионов долларов США, но они должны получить те же акции, что и семья Фу.
Ральфу немного стыдно за то, что он не выполнил данное ему задание.
"Все в порядке. Ральф, собрать средства очень просто. Просто распространи информацию о том, что Amazon собирает средства, не попадая в листинг, и многие люди свяжутся с нами. В компании произошли значительные изменения до и после прямых инвестиций Фу Жунци. Масштаб компании увеличился, у нее появился больший рынок и больше пользователей. Как могут цены на акции остаться прежними?".
То, что сказал Фэн Юй, правда. Никто не будет считать, что понес убытки, когда цены на акции Amazon удвоились в течение двух недель после инвестиций Фу Жунци.
Фу Жунци также очень благодарен Фэн Юю. Он сделал правильный выбор, выбрав Фэн Юя в качестве долгосрочного партнера семьи Фу.
Семья Фу занимается бизнесом уже много лет. Когда контракты не использовались, семья Фу вела дела, доверяя другой стороне.
Постепенно доверие превращается в услугу. Если кто-то помог им, они отплатят тем же во время следующего сотрудничества, предоставив другой стороне больше преимуществ.
Когда они дали другой стороне больше выгоды, другая сторона ответит им тем же в следующей сделке. Этот процесс повторяется многократно, и отношения между семьей Фу и другой стороной становятся более тесными.
Например, многие влиятельные семьи в Гонконге работают вместе именно по этой причине. Все они старые друзья, и многие сделки заключаются по телефону. Мне нужна ваша помощь, но я не позволю вам понести убытки. Конечно, когда вам понадобится моя помощь, просто позвоните мне.
Не думайте, что такие "межличностные одолжения" существуют только среди китайцев. Во многих странах мира также существует такая практика.
Когда команда LA Wind and Rain была еще Clippers, их босс, Дональд, очень близок к Бассу, и Дональд одолжил Бассу деньги на покупку Lakers в то время.
Когда у Дональда возникли проблемы с денежными потоками в его бизнесе по продаже недвижимости в Лос-Анджелесе, Басс подготовил средства, чтобы помочь Дональду всего лишь телефонным звонком. Многие подумают, что американцы верят только в контракты, но они также доверяют старым друзьям.
Фу Жунци считает Фэн Юя щедрым, и Фэн Юй также думает, что семья Фу хорошо к нему относилась. Семья Фу помогла ему, когда он нуждался в помощи, и поддержит его одним телефонным звонком. Даже без Фэн Юя, семья Фу может оставаться одной из лучших семей Гонконга с опытом Фу Жунци.
Конечно, Фэн Юй доверяет семье Фу еще и потому, что Фу Гуанчжэн - его друг. Кириленко и Фу Гуанчжэн могут считаться лучшими друзьями Фэн Юя. Их статус может даже превышать статус его друга детства Вэнь Дунцзюня.
Кириленко и Фу Гуанчжэн - друзья, которые могут пойти на деловое предприятие по телефонному звонку. Они доверяют друг другу и знают, что другая сторона никогда его не обманет. Но Фэн Юй должен вникать в детали, когда вступает в деловые отношения с Ли Цзэкаем и другими.
......
Ральф, следуя инструкциям Фэн Юя, распространил новость о том, что Amazon ищет очередной раунд прямых инвестиций. Многие люди, включая многие известные финансовые институты, заинтересованы в этом.
К удивлению Фэн Юя, позвонил Ли Цзекай и сказал, что семья Ли хочет купить акции Amazon.
Фэн Юй встревожился.
Хотя Фэн Юй и Ли Цзекай не являются лучшими друзьями, они близки и имеют много совместных деловых предприятий.
Фэн Юй надеется получить больше средств от этого раунда прямых инвестиций. Но если Фэн Юй продаст акции по цене, вдвое превышающей ту, по которой он продал их семье Фу, он обидит их.
Хорошо, если это будет Ли Цзекай, но Фэн Юй все еще хочет сохранить свои отношения с Суперменом Ли.
Прозвище Супермена Ли как Короля мирового порта соответствует действительности.
Морские перевозки по-прежнему являются основным видом транспортировки грузов в мире. Контроль над портами эквивалентен контролю над огромными прибылями, стоящими за этим!
Когда Фэн Юй и остальные напали на японские компании, Супермен Ли приказал своим портам запретить ввоз товаров японских фирм в свои порты, что привело к огромным убыткам для этих компаний.
Супермен Ли имеет высокий политический статус в Китае, и Фэн Юй опасается этого.
Дональд Трамп также обращался к Фэн Юю. Стоимость недвижимости в Нью-Йорке продолжает расти, и он уже почти расплатился со своими долгами. Конечно, ему еще предстоит выплатить несколько банковских кредитов, но банки не спешат возвращать долги, потому что у Трампа еще много недвижимости в Нью-Йорке.
Хотя Трамп редко инвестирует в интернет-компании, эта компания отличается от других. Главным акционером этой компании является Фэн Юй. Когда все остальные интернет-компании теряют деньги в условиях финансового кризиса, Amazon может сохранить свою прибыль. Только эта причина показала потенциал этой компании!
Фэн Юй также не может отвергнуть Камеду Масао, Хейтаро Накаджиму, Чжун Цинсяня и др.
Фэн Юй удивлен, что так много людей заинтересовались, несмотря на столь высокую цену. Камеда Масао и остальные никогда раньше не проявляли интереса к Amazon. Камеда Масао знал цены на акции первого раунда прямых инвестиций, но он все еще хочет инвестировать во второй раунд, когда цена удвоилась.
Поскольку все заинтересованы, Фэн Юй мог бы ограничить прямые инвестиции своими друзьями. Просто приятно, что многие люди вовлечены, и он не беспокоится о том, что семья Ли неправильно его поймет. Цена второго раунда должна отличаться от первого.
Когда Фэн Юй объявил о прямом предложении акций компаниям Tai Hua Holdings и Wind and Rain Holdings, он понял, что все хотят приобрести больше акций, чем планировала выпустить Amazon.
Фэн Юй не хочет выпускать так много акций, поскольку этого объема средств достаточно для расширения Amazon.
В следующий раз, когда Amazon потребуются средства, должно было наступить время для выхода Amazon на биржу.
Поэтому Фэн Юй сказал им, что прямое предложение акций в этом раунде ограничено, и предложил уменьшить количество акций, которое они хотели получить, в два раза.
Все согласились с ценой акций, установленной Фэн Юем, и Фэн Юй спросил Камеду Масао, почему он не купил акции раньше?
Камеда Масао сказал Фэн Юю, что он думает, что Фэн Юй использует это прямое размещение акций для сотрудничества с американскими банками. Узнав, что Фэн Юй не будет сотрудничать с этими банками, он не упустит такую возможность.
Эта причина заставила Фэн Юя почувствовать сожаление. Почему он не подумал о том, чтобы предложить эту возможность заработать своим друзьям раньше? Ведь все они теперь магнаты.
Фэн Юй решил в будущем первым сообщить об этом своим друзьям и дать им понять, что каждый сможет заработать деньги, если последует за ним.

    
  





  


  

    
      "Босс, вы заняты?" Ральф постучал и вошел. Фэн Юй сидит за своим 
компьютером и печатает на клавиатуре. Не похоже, что он играет в игры, 
потому что Фэн Юй играет в игры с динамиком. Фэн Юй говорит, что чем 
громче звук, тем веселее.
Например, после приобретения 
разработчика игр FPS Фэн Юй целый день играл в Half-life и даже уговорил
 Ральфа поиграть с ним. Это веселая игра, и она хорошо продается.
"Что это?" спросил Фэн Юй, не поднимая глаз.
"Фондовый
 рынок показывает признаки восстановления. Мы все еще продолжаем шортить
 рынок?". Когда в прошлом году фондовый рынок рухнул из-за 
интернет-пузыря, они сорвали куш на коротких сделках.
Но в конце 
прошлого года цены на акции некоторых крупных компаний перестали падать,
 и фондовый индекс начал расти. Несмотря на некоторые колебания, прибыль
 от коротких позиций на рынке невелика.
Фэн Юй все же настаивает 
на том, чтобы они продолжали шортить рынок. В прошлом месяце они даже 
понесли некоторые убытки. Если так пойдет и дальше, их прибыль может 
исчезнуть.
"Все в порядке. Я уже говорил, что средства, которые у 
нас есть в Wind and Rain Consulting, будут использованы для шорта Nasdaq
 и для покупки длинных позиций по золоту во второй половине года. Потери
 сейчас - это ничто. Мы сможем отыграть все в конце года".
Понести
 некоторые потери сейчас - это часть плана Фэн Юя. Если Фэн Юй 
остановится сейчас и начнет шортить рынок во второй половине года, он 
окажется под следствием.
Но даже сейчас у Фэн Юя есть способ заставить рынок снова рухнуть.
Ральф
 все еще хотел что-то сказать, но решил замолчать, увидев отношение Фэн 
Юя. Если Фэн Юй хочет знать мнение Ральфа, Ральф может свободно 
высказывать свое мнение, и его не будут обвинять. Если мнение Ральфа 
поможет Фэн Юю, Ральф может даже получить бонус.
Но когда Фэн Юй 
не спрашивал мнения Ральфа, Ральф не смел ничего сказать. Он знает свое 
место и не будет делать то, что ему не положено.
Подумав немного, Фэн Юй добавил.
"Еще через два месяца Nasdaq снова рухнет, потому что откроются истинные цвета крупной интернет-компании!".
Хотя
 Ральф не знает, о какой интернет-компании говорит его босс. Тем не 
менее, крупная интернет-компания должна стоить как минимум несколько 
миллиардов долларов США. Если цены на акции этой компании упадут, как у 
Enron, это вызовет панические продажи среди инвесторов.
После ухода Ральфа Фэн Юй вернулся к своему монитору. На его компьютере открыто только одно окно - окно чата QQ.
Окно
 чата очень простое и не имеет никакой рекламы, функций и т.д., как в 
предыдущей жизни Фэн Юя. Это окно предназначено исключительно для 
общения.
В окне чата отображался ник собеседника. Репортер Синьсинь.
Ник Фэн Юя - Са Вуконг.
......
Чжоу
 Кэсинь сидит перед компьютером. Сейчас у нее школьные каникулы, а в 
следующем году она закончит школу. После окончания школы она будет 
работать в деловом журнале "Ветер и дождь". Главный редактор, господин 
Хуран, обещал ей эту работу.
Хотя уже почти наступил Новый год, 
Чжоу Кэсинь не вернулась домой. Она все еще работает в компании, но 
поскольку приближается Новый год, у большинства сотрудников нет работы, и
 многие из них прогуливают.
Чжоу Кэсинь ждет рецензии главного 
редактора на свою статью. Если ее статья пройдет, она сможет уйти в 
отпуск раньше. Если нет, ей придется вносить изменения в статью до тех 
пор, пока главный редактор не будет удовлетворен.
В ожидании Чжоу Кэсинь, как и все остальные, тайком просматривает Интернет, форумы и общается в QQ.
После
 использования QQ Чжоу Кэсинь влюбилась в эту программу. Она может 
общаться по Интернету с одноклассниками, друзьями и даже незнакомыми 
людьми.
Будучи стажером, Чжоу Кэсинь допустила несколько ошибок, 
но главный редактор был очень снисходителен. В результате стали 
распространяться слухи.
Кто-то говорит, что у Чжоу Кэсинь роман с 
главным редактором. Другие говорят, что она может попасть в агентство 
благодаря связям. Если слухи не касаются Чжоу Кэсинь, она может даже 
поверить в них.
Хотя Чжоу Кэсинь знает, что правда скажет сама за 
себя. Ее отношения с главным редактором сугубо профессиональные, а ее 
семья не пользуется влиянием. Откуда у нее могут быть связи, чтобы 
попасть в агентство?
Но от всех этих слухов Чжоу Кэсинь становится не по себе. Она хочет найти кого-то, кому можно излить свое разочарование.
Одноклассники
 Чжоу Кэсинь либо на занятиях, либо проходят стажировку. У них нет 
времени выслушивать ее жалобы. У большинства стажеров также нет доступа к
 ПК, не говоря уже о наличии мобильного телефона, как у нее.
Однажды
 значок QQ начал внезапно прыгать. Чжоу Кэсинь подумала, что кто-то ищет
 ее, и открыла его. Это был запрос на дружбу от некоего Са Вуконга.
Чжоу Кэсинь слышала только о Сунь Укуне и Са Вуцзине. Кто же этот Са Вуконг?
Из любопытства Чжоу Кэсинь принял запрос.
Чжоу
 Кэсинь спросил собеседника, кто он такой, и тот ответил, что ему скучно
 и он хочет поболтать с незнакомцем. Са Вуконг сказал, что хочет 
рассказать кому-нибудь о своих горестях и не беспокоиться, что кто-то из
 знакомых услышит это.
Са Вуконг рассказал Чжоу Кэсину, что сейчас
 он работает в США, и никто не говорит на мандаринском языке. Он 
чувствует себя очень неловко, когда каждый день говорит по-английски.
Проблемы
 Са Вуконга напомнили Чжоу Кэсинь о том, как она ездила на собеседования
 в другие провинции. Диалект, используемый в других провинциях, 
беспокоил ее. Обычно она может закончить писать статью примерно за два 
часа. Но в тот день она не смогла закончить статью, потому что не 
понимала диалектов.
Поэтому оба стали выслушивать проблемы друг друга и утешать друг друга.
Общаясь с Са Вуконгом, Чжоу Кэсинь поняла, что ее проблемы - ничто по сравнению с его.
Чжоу
 Кэсинь почувствовала, что ей начинает везти, так как сплетница в ее 
агентстве была уволена. Хотя уволенная женщина хорошо справлялась со 
своей работой, главный редактор уволил ее без колебаний.
Все остальные считали, что главный редактор не может терпеть слухи и уволил эту женщину.
Чжоу Кэсинь не знал, что главный редактор не слышал об этих слухах, иначе эту женщину уволили бы гораздо раньше!
Пообщавшись несколько раз, Чжоу Кэсинь и Са Вуконг стали друзьями и общались, когда были свободны.
Это похоже на то время, когда Чжоу Кэсинь общалась со вторым самым красивым человеком на земле.
Сегодня Чжоу Кэсинь снова начала общаться с Са Вуконгом, пока ждала ответа главного редактора.

    
  





  


  

    
      "Са Вуконг. Наш главный редактор попросил меня написать статью о 
личной жизни магната. Но я никогда раньше не задавал таких вопросов в 
своих интервью. Поэтому главный редактор дал мне в помощь несколько 
материалов, собранных другими репортерами. Но я чувствую, что моя статья
 не пройдет его проверку".
Чжоу Кэсинь почувствовал беспокойство. 
Предполагалось, что это деловой журнал, и разве он не должен 
сосредоточиться на бизнесе этих магнатов? Почему они должны писать о 
личной жизни магната?
Но сестра Чжао сказала Чжоу Кэсинь, что многие люди боготворят магнатов и интересуются их личной жизнью.
Это так же, как и с суперзвездами. Их поклонники интересуются их личной жизнью и сплетнями.
Чжоу Кэсинь считает, что слова сестры Чжао имеют смысл, а репортажи о личной жизни магната повысят продажи журнала.
Са Вуконг спросил Чжоу Кэсинь, о ком она написала?
"Ши
 Дачжу. Он - заметная фигура. Раньше он входил в десятку крупнейших 
магнатов Китая и был почти банкротом. Через несколько лет он вернулся. Я
 думаю, его история интереснее, чем у других магнатов".
Чжоу 
Кэсинь чувствовала гордость за то, что написала статью о Ши Дачжу, но 
она не знала, что сестра Чжао намекнула ей на это. Она все еще думала, 
что это она сама об этом подумала.
"Я знаю о Ши Дачжу. Я раньше работала в его компании. Что ты о нем написала?"
Чжоу Кэсинь никогда раньше не чувствовала себя такой счастливой. Этот Са Вуконг знает Ши Дачжу?!
Это
 потрясающе. Неважно, сколько у Чжоу Кэсиня записей прошлых интервью, 
это не лучше, чем у того, кто работал в компании Ши Дачжу.
"Когда вы начали работать в компании Ши Дачжу? Как много вы о нем знаете?"
"Хотя
 я недолго работал в компании Ши Дачжу, я много знаю о нем..." Фэн Юй 
рассказал Чжоу Кэсинь, что он знает о Ши Дачжу. Конечно, все это было 
подготовлено заранее.
Чжоу Кэсинь была потрясена. Ши Дачжу - заядлый курильщик? Но никто из репортеров никогда не видел его курящим во время интервью.
Ши Дачжу хорошо переносит алкоголь и может выпить две бутылки байцзю?!
Ши Дачжу глубоко любит свою жену. Когда Ши Дачжу был в депрессии, его жена, его девушка, оставалась рядом с ним.
Ши Дачжу очень гордится этим.
Ши Дачжу подумывает об открытии интернет-компании.
Ши Дачжу...
Фэн Юй рассказал Чжоу Кэсиню много интересного о Ши Дачжу, что было неизвестно из его прошлых интервью.
Чжоу Кэсинь немедленно вносит поправки в свою статью и снова отправляет ее главному редактору.
Главный редактор прочитал статью и был удивлен. Он спросил Чжоу Кэсинь, откуда у нее все эти подробности?
Чжоу
 Кэсинь сказала ему, что всю эту информацию ей сообщил бывший сотрудник 
Ши Дачжу. Она считает, что это может быть правдой, и хочет спросить 
главного редактора, может ли она добавить все эти детали.
Главный 
редактор согласился, потому что он уже брал интервью у Ши Дачжу. Он 
хотел помочь Чжоу Кэсинь исправить ее статью, но понял, что сейчас ему 
это не нужно. Новая статья Чжоу Кэсинь лучше ее предыдущей.
Главный редактор потерял дар речи. Босс - гений в том, как заботиться о ком-то!
Получив
 похвалу от главного редактора, Чжоу Кэсинь несказанно обрадовалась. Она
 может купить билеты, чтобы вернуться домой завтра!
После обеда 
Чжоу Кэсинь было нечем заняться, и она продолжала болтать с Са Вуконгом.
 Она хочет поблагодарить Са Укуна за то, что он дал ей столько 
инсайдерской информации о Ши Дачжу.
Чжоу Кэсинь рассказала Са 
Укону, что приехала в Шанхай учиться и работать, но никогда не посещала 
достопримечательности, потому что плохо знает Шанхай.
Са Укун сразу же порекомендовал Чжоу Кэсинь некоторые достопримечательности Шанхая и даже помог ей составить маршрут.
Когда
 Чжоу Кэсинь сказала Са Вуконгу, что она хочет поесть, Са Вуконг тут же 
подсказал ей, в какой части Шанхая есть хорошая недорогая и вкусная еда.
Чжоу Кексин упомянула, что хочет купить что-то, но не может найти это в Шанхае. Са Вуконг порекомендовал супермаркет "Тай Хуа".
Он посоветовал ей спросить продавца в супермаркете, и она найдет то, что хочет.
О чем бы ни спросила Чжоу Кэсинь, у Са Вуконга найдутся ответы. Он действительно знает все!
Фэн
 Юй потягивает кофе перед компьютером. Когда Чжоу Кэсинь задаст вопрос, 
он задаст его другому человеку через другое окно QQ. Этот человек 
поручит своим подчиненным найти ответ.
Хотя Baidu уже создан, Baidu Baike сейчас недоступен. Фэн Юй не может использовать интернет для поиска ответов.
Но у Фэн Юя много подчиненных. Если интернет не сможет дать ответ, он воспользуется своими людьми!
Хотя
 Чжоу Кэсинь задал много вопросов, один из подчиненных Фэн Юя ответит на
 них. Даже если ответ не будет подробным, он будет достаточно хорошим.
Фэн
 Юй узнал номер QQ Чжоу Кэсиня через Хурана. Хуран недоумевает, почему 
его босс не хочет позвонить Чжоу Кэсинь и узнать ее QQ-номер, ведь он 
уже давал Фэн Юю номер телефона Чжоу Кэсинь.
Чжоу Кэсинь немного 
изменилась по сравнению с предыдущей жизнью Фэн Юя, но Фэн Юй все еще 
хорошо ее знает, так как они общались в течение многих лет.
QQ отличается от друзей по переписке, но Фэн Юй все еще может контролировать динамику чата и медленно вести Чжоу Кэсинь дальше.
Контроль
 над динамикой чата - важный фактор в деловых переговорах. Когда Фэн Юй 
был студентом по обмену в Гонконгском университете, он научился этому. 
Теперь ему предстояло применить полученные знания на практике.
Чжоу Кэсинь медленно попался в ловушку, расставленную Фэн Юем.
Чжоу
 Кэсинь никогда не ожидала, что этот "случайный" незнакомец, которого 
она встретила в интернете, является вторым по красоте человеком на 
земле.
Чжоу Кэсинь уже давно перестала выходить на связь со вторым
 по красоте человеком на земле, но она по-прежнему получает от него 
письма каждую неделю. Она читает письма, но никогда не отвечает.
Чжоу
 Кэсинь не знает, как ответить второму самому красивому человеку на 
земле. Она боится, что если ответит, то утонет еще глубже.
Но Чжоу
 Кэсинь по-прежнему проверяет свою электронную почту каждую неделю, 
чтобы прочитать ее, и даже заходит в "Легенду мира". Но она больше не 
связывается с Фэн Юем.
Чжоу Кэсинь по-прежнему играет в "Легенду 
мира", но уже на новом аккаунте. Вместо мага она выбрала даосского 
священника в качестве своего нового персонажа.
Но Чжоу Кэсинь не 
может найти то чувство восторга, когда она впервые играла в эту игру. 
Она задается вопросом, не потому ли это, что она занята работой и 
учебой, или никто не играет с ней.
Теперь Чжоу Кэсинь нашла, чем 
занять свое время в QQ. Но она не знает, что человек, который с ней 
общается, все еще тот же самый.
Чжоу Кэсинь находит Са Вуконга 
интересным, и, возможно, этот человек сможет заменить в ее сердце 
второго самого красивого человека на земле. Для нее второй самый 
красивый человек на земле не принадлежит.
"Я вернусь в Китай после Лунного Нового года. Может, встретимся? Место встречи выбирайте сами".
Чжоу Кэсинь внезапно запаниковала, увидев сообщение Са Вуконга. Она быстро закрывает окно чата.
Должна ли я встретиться с ним?
Примечания переводчика:
Baidu Baike

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вздохнул, так как не получил ответа от Чжоу Кэсинь, и она тут же вышла из системы.
Не слишком ли я волнуюсь?
Хотя
 QQ существует уже некоторое время, онлайн-знакомства пока не 
распространены. Они становятся обычными только после выхода фильма.
Сейчас
 онлайн-знакомства редки, так как люди консервативны и застенчивы. Но 
после выхода фильма многие люди почувствовали, что онлайн-знакомства - 
это очень романтично.
До возрождения Фэн Юя в интернете часто встречались интрижки на одну ночь, не говоря уже об онлайн-знакомствах.
Сейчас пригласить на свидание друга в Интернете - это слишком продвинуто для нашей эпохи.
Однако Фэн Юй уверен, что сможет пригласить Чжоу Кэсинь на свидание, ведь до Нового года еще несколько дней.
Даже если Фэн Юй не сможет пригласить ее на свидание, у него все равно есть другие способы. Он не позволит Чжоу Кэсинь сбежать!
......
Наступил
 Новый год по лунному календарю. Фэн Юй сидел на диване со своей семьей и
 смотрел гала-вечер весеннего праздника. Чжисинь посмотрела немного и 
выбежала из дома, чтобы поиграть с петардами.
Во время лунного Нового года Фэн Юй навестил своих старых друзей, таких как Чжан Жуйцян и др.
Сюй
 Чанъюй уйдет на пенсию, а Чжан Руйцян закрепил за собой должность № 3 в
 провинции Лунцзян. Ходят слухи, что у Сюй Чанъюя есть возможность 
получить повышение, но он отклонил это предложение. Он хочет остаться в 
провинции Лунцзян, чтобы помогать Чжан Жуйцяну и позволить ему добиться 
успеха после выхода на пенсию. Чжан Жуйцян станет вторым номером в 
провинции!
Когда Фэн Юй впервые встретил Чжан Жуйцяна, он был еще молод. Сейчас его волосы постепенно седеют.
За
 эти несколько лет экономика провинции Лунцзян улучшилась, и Beidacang 
Group начала получать прибыль в этом году. Компания Tai Hua Food 
Processing Company объединилась с Beidacang в обмен на акции Beidacang. 
Чжан Мингченг становится директором и первым вице-президентом Beidacang.
 Хотя его должность - вице-президент, он выполняет работу президента, 
так как нынешний президент скоро уйдет на пенсию. По сути, Чжан Мингченг
 контролирует все важные решения компании.
Чжан Руйцян все еще 
является председателем Beidacang, и он похож на Фэн Юя. Он контролирует 
только финансовый отдел, а остальные полномочия делегирует другим.
Бренд Beidacang стал известным за последние два года и сравнялся с брендом Tai Hua.
Основная
 продукция Beidacang - это экологические сельскохозяйственные продукты, и
 она хорошо принята за рубежом. Их продукция экспортируется в Южную 
Корею, Японию и многие другие страны Юго-Восточной Азии.
У 
Beidacang нет конкурентов в Китае. С помощью каналов сбыта Tai Hua 
Processed Food, супермаркетов Tai Hua и собственных каналов, их 
продукция продается по всему Китаю.
В прошлом году многие продукты
 Beidacang получили логотип Государственного банкета специального 
снабжения и стали более популярными среди людей. Многие люди считали, 
что если эти продукты достаточно хороши, чтобы подаваться на 
государственных банкетах, то они должны быть лучшими!
Хорошие результаты Beidacang помогли Чжан Руйцяну получить должность и повышение через год.
Достижения Чжан Жуйцяна - это не только развитие города Бин и Бэйдакан.
Просто
 посмотрите на результаты возрождения промышленных провинций на 
северо-востоке. Две другие провинции на северо-востоке просили больших 
инвестиций от центрального правительства. Провинция Лунцзян получила 
меньше всего инвестиций от центрального правительства, но является самой
 развитой провинцией.
Компания Bing City Machinery Company - 
лучший в Китае производитель сельскохозяйственной техники, автомобилей, 
мотоциклов, трехколесных мотоциклов. Их продукция продается по всему 
Китаю, а автомобили даже экспортируются за границу. Они даже построили 
филиалы за рубежом! Они установили веху для Китая!
В исследованиях
 вертолетов Bing City Aviation догнала многие развитые страны. Хотя их 
технологии не являются самыми передовыми в мире, они сократили разрыв 
между Китаем и другими странами.
Многие исследования двигателей 
Bing City Aviation были получены из совместного исследовательского 
центра с Bing City Machinery Company. Этот исследовательский центр 
успешно решил многие проблемы автомобильных двигателей и даже популярной
 модели самолета. Высшее руководство не ожидало, что эта модель самолета
 будет настолько детальной. Эта игрушка стоит очень дорого, но многие 
люди хотят ее купить, и она также экспортируется за границу!
Эту 
модель самолета Фэн Юй предложил компании Bing City Aviation. Импортные 
модели самолетов на рынке стоят от одной тысячи до нескольких тысяч.
Тем
 не менее, качество этих моделей самолетов низкое. Модели самолетов 
компании Bing City Aviation представляют собой уменьшенные модели 
зарубежных вертолетов.
Помимо того, что в Китае устаревшие 
вертолеты, Bing City Aviation не разрешено производить модели, чтобы 
другие люди не могли оценить характеристики китайских вертолетов.
Хотя
 Фэн Юй считает эту причину нелепой, он ничего не сказал. Это 
предложение было сделано только для того, чтобы помочь Bing City 
Aviation увеличить свои доходы. Фэн Юй предпочел бы, чтобы прибыль от 
производства авиамоделей получала китайская компания, а не иностранная.
Фэн
 Юй также предложил Bing City Aviation беспилотные летательные аппараты,
 и первый прототип был разработан. Но стоимость производства слишком 
высока, и сейчас они принимают только заказные модели.
Технология 
цифровых камер еще недостаточно развита и не может быть использована в 
беспилотниках. Поэтому Фэн Юй сказал Bing City Aviation, что торопиться 
не стоит. Они могут проводить исследования медленно и пробовать другие 
материалы, чтобы снизить стоимость производства.
В прошлой жизни 
Фэн Юя такие "игрушки" стоили от нескольких сотен юаней до нескольких 
миллионов юаней. Большинство телеканалов используют дроны, которые стоят
 от десяти тысяч до нескольких сотен тысяч. Это немного дороже, чем 
камеры, и даже дешевле, чем некоторые камеры высокого класса.
Конечно, прибыль от этих "игрушек" высока.
Что касается фабрики генераторов, то их исследования в области электрогенераторов являются одними из самых передовых в мире.
Это также имеет отношение к Фэн Юю. Фабрика генераторов тесно 
сотрудничала с компанией Фэн Юя Tai Hua Batteries, самыми продаваемыми 
батареями в Китае. Годовая прибыль Tai Hua Batteries составляет не 
маленькую сумму.
Как и шинный завод, пластиковый завод, стекольный
 завод, сталелитейный завод и т.д., дела идут хорошо, потому что они 
зависят от трех основных промышленных заводов города Бинг.
Некоторые
 другие государственные предприятия также были возрождены. Они не 
нуждаются в финансировании со стороны центрального правительства, так 
как у провинции достаточно средств для их поддержки. Некоторое время 
назад Национальная государственная инвестиционная компания хотела 
инвестировать в Bing City Machinery Company, но Сюй Чанъюй.
Почему
 вы не инвестировали в машиностроительную компанию в прошлом? Сейчас мы 
зарабатываем деньги, а вы все хотите инвестировать? Вы думаете, нам не 
хватает ваших средств?
Даже если компании не хватает 
финансирования, мы можем просто пройти листинг. Вы все хотите 
инвестировать, потому что вы все хотите управлять ею. Сюй Чаньюй скоро 
уйдет на пенсию, и председателю этой инвестиционной компании не 
оставалось ничего другого, как вернуться в Пекин.
Многие компании 
Бинг Сити получали инвестиции из других мест. Но Чжан Руйцян узнал от 
Фэн Юя. Контрольный пакет акций должен принадлежать "Бинг Сити", но для 
управления компаниями он нанимал профессиональных менеджеров. Фэн Юй 
сказал ему, что хороший менеджер может помочь компаниям приносить больше
 прибыли.
Те, кто хорошо разбирается в технологиях, могут не 
знать, как управлять компанией. Те, кто может управлять компаниями, 
могут не разбираться в финансах, а те, кто разбирается в финансах, не 
разбираются в технологиях.
Очень важно подобрать правильного 
человека на правильную должность. Например, Ли Дафу из компании Bing 
City Machinery Company хорошо разбирается в управлении. Подразделения по
 производству мотоциклов и автомобилей под его руководством помогли 
компании получить высокую прибыль в течение многих лет.
За 
последние два года центральное правительство выделило северо-восточным 
провинциям много денег. Но провинция Лунцзян получила менее 10% от общей
 суммы.
Это показывает, насколько хорошо идут дела в провинции Лунцзян.
Его развитие превзошло ожидания высшего руководства, и многие руководители провинции Лунцзян получили повышение.
Многие люди не знают, что Фэн Юй сыграл важную роль в успехе провинции Лунцзян.
"Фэн Юй, мне нужно узнать твое мнение по одному вопросу". Чжан Жуйцян посмотрел на Фэн Юя.
"Как ты думаешь, стоит ли нам развалить компанию Bing City Machinery Company?"
ПуууууууCOPY00
Фэн Юй выплюнул свой чай. Что сказал старый Чжан? Компания Bing City Machinery Company будет разделена? Чья это идея?
Первый интимный контакт (роман)

    
  





  


  

    
      "Высшее руководство хочет разделить компанию Bing City Machinery Company? Почему?" спросил Фэн Юй.
Bing
 City Machinery Company является ведущим производителем техники в Китае и
 известна во всей Азии. Компании Японии, Кореи и многих других стран 
ревностно относятся к своей доле рынка в Китае. Bing City Machinery 
Company успешно помешала японским автомобилям доминировать на китайском 
рынке.
Чжан Руйцян похлопал Фэн Юя по плечу, чтобы успокоить его.
"Высшее
 руководство рассматривает этот вопрос, но он не является обязательным, и
 они спрашивают наше мнение. Компания Bing City Machinery Company 
является акционерным обществом, а вы - главный акционер. У вас будет 
последнее слово в этом вопросе".
Чжан Руйцян не знает, хорошо или 
плохо разделение Bing City Machinery Company. Но если это хорошо для 
компании, Фэн Юй, конечно, согласится. Но если это плохо, то Фэн Юй 
никогда не согласится.
Фэн Юй с облегчением услышал, что это не обязательно. Он думал, что высшее руководство собирается вмешиваться в дела компании.
Похоже, что у старика Чжана все еще есть влияние, чтобы остановить вмешательство высших чиновников в дела компании.
"Какова позиция правительства провинции? Вы все хотите разделить компанию или нет?" Фэн Юй намеренно спросил.
Раз
 Чжан Жуйцян задал этот вопрос, значит, он тоже думает о разделении 
компании. Фэн Юй хочет знать, каково решение Чжан Руицяна. Он знает, что
 Чжан Руйцян не тот человек, который будет присваивать плоды своего 
труда.
Кроме того, Фэн Юй каждый год жертвовал большие суммы денег
 городу Бин и провинции Лунцзян. Лидеры провинции Лунцзян не должны быть
 такими недальновидными.
Разве может провинция Лунцзян стать 
успешной без Фэн Юя? Только торговля с Россией помогла провинции Лунцзян
 заработать много денег. И все это благодаря помощи Кириленко.
"Фэн
 Юй, у компании Bing City Machinery есть несколько видов продукции. 
Сельскохозяйственная техника, автомобили, мотоциклы, причем мотоциклы 
делятся на двухколесные и трехколесные.
Конечно, есть специальное назначение мотоциклов с четырьмя колесами".
"Наш
 бизнес развивается очень быстро, а наш бренд, масштаб и прибыль 
вызывают зависть у других. Я слышал от Ли Мингдэ, что скоро мы будем 
внедрять электрические мотоциклы. Он сказал, что это ваша идея, и этот 
электровелосипед может уменьшить выбросы углекислого газа и сэкономить 
энергию. Хотя я не знаю, что это значит, компании нужно снова 
расширяться, верно?"
Фэн Юй кивнул. "Электровелосипед работает на 
электричестве и не будет загрязнять окружающую среду. Кроме того, 
электровелосипеды легче и не нуждаются в бензине. Пользователи могут 
заряжать аккумуляторы дома, а если у электровелосипеда разрядится 
батарея, пользователь сможет ездить на нем, как на обычном велосипеде. 
Это решение нашей компании для ограничения использования мотоциклов в 
будущем".
Чжан Руйцян с любопытством смотрит на Фэн Юя. 
"Ограничения на мотоциклы? Я слышал об этом, но может ли это 
действительно быть реализовано? Мотоциклы в настоящее время являются 
одним из основных видов транспорта. Если это будет реализовано, люди 
вернутся к общественным автобусам или велосипедам?"
"Разве вы не 
поняли, что за последние несколько лет продажи автомобилей у нас 
выросли? Наши дороги такие широкие, и если на дороге будет больше машин,
 то мотоциклы будут пробираться между ними. Кроме того, выхлопные газы 
от мотоциклов хуже, чем от автомобилей. Рано или поздно это будет 
запрещено. По крайней мере, его ограничат на дорогах города".
"Но 
это неправильно. Вы упомянули, что электровелосипеды заменят мотоциклы. 
Но, кроме выхлопных газов, он также может вклиниваться в поток машин".
"Какова
 скорость мотоцикла? Мы можем ограничить скорость электробайка до 60 
миль/ч или 40 миль/ч. Чаще всего люди не превышают 20 миль/ч. Мотоциклы 
могут развивать скорость до 100 миль/ч. На оживленных улицах всегда 
можно увидеть мотоциклы, едущие со скоростью более 60 миль/ч. Дорожная 
полиция может даже поймать их. Дорожная полиция может даже не поймать их
 на такой скорости, а аварийность на мотоциклах гораздо выше, чем на 
автомобилях".
"Тогда почему бы вам не ограничить скорость 
мотоцикла?" спросил Чжан Руйцян и вдруг почувствовал, что это глупый 
вопрос. Если скорость мотоцикла будет ограничена 60 миль в час, кто 
захочет его покупать? Кроме того, мотоциклы являются основным видом 
транспорта в деревнях, где меньше машин.
"Хорошо. Давайте не будем
 говорить о проблеме превышения скорости. Компания Bing City Machinery 
Company скоро начнет производство электрических велосипедов, верно?".
"Это
 электрический велосипед, он включает в себя электрические велосипеды и 
электрические мотоциклы. Электровелосипед можно использовать как 
велосипед, а электромотоцикл будет выглядеть как скутер. Скорости у 
обоих разные. Электромотоциклы могут развивать скорость до 60 миль в 
час, а электровелосипеды - нет". Фэн Юй объяснил.
"Хорошо. Больше 
не говори мне об этом. Компания будет увеличивать объемы производства и 
масштабы, верно? Сколько у компании филиалов? Сколько сотрудников 
работает в компании?"
"Лидер, эта компания расширяется, и найм 
большего количества работников помогает городам решить проблему 
безработицы. Почему вы говорите, что я поступаю неправильно?" Фэн Юй 
ворчал.
"Хватит пытаться сменить тему. Вы должны знать, о чем я 
говорю. Чем больше компания, тем сложнее ею управлять. Я вижу, что ваша 
модель управления Tai Hua Holdings довольно хороша. Холдинговой компании
 нужно только управлять кадрами и финансами дочерних компаний, а 
дочерняя компания может работать независимо. Если дочерняя компания 
сталкивается с какими-либо проблемами, холдинговая компания может 
вмешаться и помочь ей. Таким образом, можно легко управлять всеми 
компаниями". Чжан Жуйцян закатил глаза.
"Вы можете так говорить. 
Мы можем разделить исследовательский центр и различные подразделения на 
множество дочерних компаний. Так будет проще управлять ими, и я планирую
 сделать это в будущем. Но раз Город тоже так считает, хорошо. Я попрошу
 своих людей из Tai Hua Holdings оценить Bing City Machinery Company и 
начать реструктуризацию".
Разделение Bing City Machinery Company -
 это нормально, так как дочерние предприятия все равно будут находиться 
под управлением холдинговой компании. Они могут продолжать использовать 
бренд и каналы сбыта. Это также сделает отчетность более четкой, и 
дочерние компании смогут самостоятельно выйти на биржу".
"Тогда, после реструктуризации, может ли компания поглотить шинный завод, стекольный завод и т.д.?"
Фэн
 Юй смотрит на Чжан Жуйцяна уголком глаза. Это ваш настоящий мотив, 
верно? Те небольшие заводы, которые были приобретены Bing City Machinery
 для производства запчастей в прошлом, все идут хорошо. Теперь 
правительство провинции хочет объединить шинный и стекольный заводы? 
Шинный завод - это хорошо, но есть ли необходимость включать в него 
стекольный завод?
"Это то, чего вы хотите, или это приказ вышестоящих?"
"И то, и другое. Наш шинный завод неплох, и хотя наш стекольный завод обычный, он не является убыточным предприятием."
"Хаха...
 если шинный завод сможет продавать свою продукцию под маркой Songjiang,
 он заработает много денег. Это относится и к стекольному заводу. 
Городское правительство хочет использовать наш бренд, чтобы помочь вам 
всем заработать деньги. Я могу согласиться взять на себя этот стекольный
 завод, если вы включите в него завод по производству пуленепробиваемого
 стекла Bing City Aviation".
Фэн Юй скрестил ноги и начал дрожать.
Чжан
 Руйцян стиснул зубы. Это все для пользы города. Даже если Bing City 
Aviation имеет военное происхождение, он тоже должен постараться.
"Хорошо. Я попробую!"

    
  





  


  

    
      Songjiang Motors производит автомобили для военных и, естественно, 
выпускает модифицированные автомобили, такие как пуленепробиваемые 
автомобили. Стальной лист по-прежнему в порядке, поскольку он не сложен.
 Технология проста, и в крайнем случае, они могут просто использовать 
толстые стальные листы для создания автомобилей.
Но компания Bing 
City Machinery Company никогда не исследовала стекло, что связано с 
правилами, принятыми высшим руководством. Всем компаниям не разрешается 
исследовать эту технологию, поэтому Bing City Machinery Company пришлось
 заказывать пуленепробиваемое стекло у Bing City Aviation.
Фэн Юй задался вопросом, не из-за этих ли ограничений китайские технологии отстают от технологий других стран.
Военные
 передали эту технологию компании Bing City Aviation. Это помогло Bing 
City Machinery Company получить пуленепробиваемое стекло, в котором они 
нуждались. Фэн Юй давно хотел получить эту технологию. Это хорошая 
технология, но если Bing City Aviation не знает, как ее использовать, то
 это пустая трата времени!
Установка пуленепробиваемого стекла на 
вертолеты, может быть, и хорошо, но сколько вертолетов Bing City 
Aviation может продать за год? Разве это можно сравнить с автомобилями? 
Хотя не так много людей готовы покупать пуленепробиваемые автомобили, 
это можно использовать в качестве маркетингового трюка. Компания Bing 
City Machinery Company также может упростить эту технологию, чтобы 
сделать лучшие лобовые стекла для своих автомобилей высшего класса.
Фэн
 Юй не знает, как Чжан Руйцян это сделал, но через три дня ему позвонил 
Чжан Руйцян. Высшее руководство согласилось разрешить Bing City Aviation
 объединить некоторые из своих предприятий с Bing City Machinery 
Company, чтобы создать Bing City Glass Company. Bing City Machinery 
Company также должна внести определенную сумму денег в это предприятие.
Теперь автомобили Songjiang Motors могут использовать стекла более высокого качества, и Фэн Юй доволен этим.
Bing City Machinery Company была реструктурирована и стала Bing City Machinery Manufacturing Group.
Bing City Machinery Manufacturing Group станет штаб-квартирой, а все 
бывшие подразделения были преобразованы в дочерние компании. В нее 
входят автомобильная компания Bing City, первая мотоциклетная компания 
Bing City, вторая мотоциклетная компания Bing City (компания 
трехколесных мотоциклов), компания электрических велосипедов Bing City, 
компания сельскохозяйственной техники Bing City, исследовательский центр
 машиностроения Bing City, компания запасных частей Bing City и 
стекольная компания Bing City.
Несомненно, Ли Мингдэ назначается 
председателем этой холдинговой компании. Три его заместителя остаются 
его заместителями, и нет никаких изменений в составе директоров, 
представляющих различных акционеров. Но есть дополнительный директор от 
Bing City Aviation, так как, кроме Стеклянной компании, Bing City 
Aviation имеет доли в исследовательском центре.
Но многие люди 
борются за то, чтобы стать главами различных дочерних компаний. Это не 
временная власть, и у руководителей будут возможности для продвижения 
вверх. Все руководители и директора хотят, чтобы их люди стали 
руководителями.
Все знают, кто будет будущим председателем, и все 
должны были слушать Фэн Юя. Тем не менее, Ли Мингдэ занимал должность 
председателя. Ему придется передать эту должность кому-то. Все способны,
 и даже если есть некоторые различия в их способностях, разрыв не велик.
 Если у них много сторонников на местах, у них будет больше шансов стать
 президентом.
Но когда руководители среднего звена обратились за 
помощью к Ли Мингдэ и даже к городскому правительству, Ли Дафу оказался 
единственным, кто ничего не сделал.
Когда Фэн Юй впервые пригласил
 Ли Дафу присоединиться к нему, Ли Дафу отказался. Но позже он передумал
 и продал все свои активы, чтобы купить акции компании Bing City 
Machinery Company. Да, он купил только акции завода по производству 
мотоциклов. Позже он обменял свои акции на акции холдинговой компании.
Ли Дафу в одиночку сколотил свое состояние в прошлом, и он очень гордится этим.
Кроме того, после того, как он присоединился к компании Bing City 
Machinery Company, он поднялся от руководителя филиала завода по 
производству мотоциклов до заместителя Ли Мингдэ в главном офисе. Он 
добился своего благодаря упорному труду, а не связям с Фэн Юем.
Ли
 Мингдэ стареет, и через несколько лет он уйдет на пенсию. Для 
председателя не очень хорошо быть старым. Если с ним что-то случится, 
пострадает вся компания.
Целью Ли Дафу является не только 
председатель холдинга. Он знает, что у Фэн Юя нет времени и он ленив, 
чтобы управлять компанией, и следующий президент будет выбран из этих 
директоров.
У Ли Дафу будет шанс сместить Ли Мингдэ с поста 
председателя, если он станет президентом! Нынешний совет директоров - 
это просто показуха, а председатель совета директоров - это настоящий 
человек, принимающий решения в компании!
Кроме того, руководители различных дочерних компаний еще не утверждены, и директора хотят занять эти должности.
Ли
 Дафу тоже этого хотел, но он больше хочет стать председателем. Он 
поступил умно, что не стал искать Ли Миндэ, когда все остальные подошли к
 последнему. Когда все не будут искать Ли Мингдэ, Ли Дафу пойдет и будет
 искать его. Поступая не так, как другие, он выделится и позволит Ли 
Мингдэ заметить его, а Фэн Юй, возможно, тоже обратит на него внимание.
Когда все пытались найти связи, не имеет значения, пойдет или не пойдет Ли Дафу к Ли Мингдэ.
В
 любом случае, Ли Мингдэ сейчас один из директоров и заместитель 
президента. Даже если его стратегия провалится, он не будет разочарован.
 То, что он делает сейчас - это авантюра.
......
"Старина 
Ли, вы упомянули, что многие люди приходили к вам, чтобы сообщить о 
своих успехах в работе и попросить вашего совета. Только Ли Дафу 
продолжал работать в обычном режиме?" спросил Фэн Юй.
Ли Мингдэ 
вздохнул. "Верно. Они знают, что после реструктуризации управлять 
компанией будет проще. Тем не менее, у руководителей дочерних компаний 
будет больше полномочий, чем раньше. Кроме того, я становлюсь старше, и 
директора спрашивают, не собираюсь ли я передать должность президента".
"Что вы думаете? Хочешь, чтобы кто-то разделил твою нагрузку?" Фэн Юй улыбнулся и спросил.
Ли
 Мингдэ должен начать подбирать себе преемника уже сейчас. Если этого не
 сделать, компания пострадает, когда он уйдет на пенсию через пять-шесть
 лет. Хотя следующий председатель может быть выбран из существующих 
директоров, процесс должен быть похож на древние времена, когда 
император выбирал наследного принца, чтобы переход власти был плавным.
Предположим,
 что Ли Мингдэ внезапно уйдет на пенсию, а остальные директора не 
захотят работать с новым преемником. В таком случае это окажет 
разрушительное воздействие на развитие компании.
Ли Мингдэ кивнул. "Я думаю, что компания должна выбрать нового президента, и я не хочу больше занимать эту должность".
Хотя
 отказаться от этой должности означает получать меньшую зарплату, но для
 Ли Мингдэ это ничего не значит. Он получил акции компании, и дивиденды,
 которые он получил, намного больше, чем его зарплата. В любом случае, 
он по-прежнему является председателем компании и имеет полный контроль 
над ней.
Если Ли Мингдэ покажет Фэн Юю, что он отказывается от 
своей власти, и разозлит Фэн Юя, ему, возможно, придется уйти на пенсию 
гораздо раньше.
"Кого вы предпочитаете взять на роль президента?"
"Ли
 Дафу. Он очень силен в управлении и может хорошо анализировать рынок. Я
 также впечатлен его харизмой. Если он станет президентом, ничто не 
может пойти не так, когда я рядом. Даже если он возглавит компанию в 
будущем, компания все равно сможет добиться успеха".
Ли Дафу, будучи аутсайдером, может заручиться поддержкой стольких людей. Это говорит о его высокой харизме.
"Хорошо. Вызовите Ли Дафу завтра для разговора".

    
  





  


  

    
      Ли Дафу сегодня очень взволнован. Ли Мингдэ попросил его зайти к нему
 домой. Это приглашение Ли Мингдэ, и он знает, что оно означает.
Ли
 Дафу всегда хотел сделать что-то такое, чтобы китайцы гордились им. 
Например, произвести лучший в мире автомобиль и дать понять иностранцам,
 что не только они могут производить хорошие машины.
Ли Дафу не 
смог осуществить эту мечту в прошлом. Он думал достичь этой цели, 
производя сначала мотоциклы. Тем не менее, он понял, что на рынке 
существует множество марок мотоциклов. Самая продаваемая марка 
мотоциклов в Сонцзяне.
Ли Дафу пришел в компанию Bing City 
Machinery Company, чтобы осуществить свою мечту, продвинуться по 
карьерной лестнице и заработать больше денег, чтобы обеспечить своей 
семье лучшую жизнь.
Ли Дафу заработал много денег, но, возможно, 
не больше, чем его бывший завод. Его бывшая фабрика стоит около 10 
миллионов, у нее есть клиенты и технологии. Если бы он не продал свою 
фабрику, его доход мог бы быть больше.
Но Ли Дафу не жалел о своем
 решении присоединиться к Bing City Machinery. Теперь она должна 
называться Bing City Machinery Manufacturing Group.
Ли Дафу знает,
 что после присоединения к этой компании он сможет продвинуться вверх. 
Ли Мингдэ может получить акции компании в качестве бонуса, и он верит, 
что в будущем сможет получить еще больше.
Все, кто с самого начала следовал за Фэн Юем, получили высокие доходы.
Когда
 Ли Дафу прибыл в дом Ли Мингдэ, он понял, что менеджер Фэн тоже где-то 
рядом. Он еще больше воодушевился и понял, что эта встреча касается его 
повышения.
"Управляющий Фэн, председатель".
"Дафу, присядь. Управляющий Фэн хочет поговорить с тобой, поэтому я и пригласил тебя к себе на ужин". Ли Мингдэ улыбнулся.
Фэн
 Юй увидел волнение в глазах Ли Дафу, но не стал сразу переходить к 
теме. Он указал на блюда на столе. "Директор Ли, давайте начнем есть".
Чем
 больше Фэн Юй уклонялся от темы, тем больше волновался Ли Дафу. Фэн Юй 
хочет посмотреть, насколько хорошо Ли Дафу может терпеть. Его впечатлила
 терпимость Ли Дафу, когда он не подошел к Ли Мингдэ.
Фэн Юй не 
смотрит свысока на людей, которые обращаются к руководителям за 
повышением по службе и увеличением зарплаты. Он впечатлен уверенностью 
Ли Дафу в себе. Есть две причины, по которым Ли Дафу не стал искать Ли 
Мингдэ. Он уверен, что лучше всех подходит на роль президента, и знает, 
что искать Ли Мингдэ бесполезно.
По крайней мере, Ли Дафу обладает
 большей дальновидностью, чем другие. Директора и заместители директоров
 знают, что Фэн Юй находится в городе Бин, но никто не пошел его искать.
 Они также могут обратиться к отцу Фэн Юя.
Неужели они забыли, кому принадлежит последнее слово в компании, после того как Фэн Юй некоторое время не появлялся?
Ли
 Дафу сел за стол и спокойно поел. Он даже потягивал пиво во время еды. 
Они едят вместе с Фэн Юем и возьмут на заметку его привычку не пить 
крепкий алкоголь.
В течение получаса они болтали о своей жизни, 
семьях и т.д. и ни словом не обмолвились о компании. После еды Фэн Юй 
кивнул Ли Мингдэ.
Ли Мингдэ повернулся к Ли Дафу и спросил. "Дафу, если ты президент компании, как ты собираешься ее развивать?".
Ли
 Дафу выпрямил спину. "Если я стану президентом компании, я 
сосредоточусь на нескольких областях. Во-первых, мы должны продолжать 
развивать наш бренд и позволить нашему бренду затмить эти иностранные 
бренды, импортные автомобили, импортную сельскохозяйственную технику и 
т.д.".
"Во-вторых, мы будем продолжать открывать новые каналы 
сбыта за рубежом. Хотя наша прибыль от продаж за рубежом невелика, по 
мере того, как у нас будет больше моделей и повысится узнаваемость 
нашего бренда, она будет улучшаться. Продавая наши автомобили за 
границей, мы предотвратим попадание их автомобилей в Китай, а это 
благоприятно сказывается и на имидже нашего бренда."
"В-третьих, 
мы должны сохранить наши инвестиции в технологические исследования. 
Технологические исследования - это самый важный фактор в развитии нашей 
компании. Наши технологии могут быть самыми передовыми в Китае, но мы 
все еще отстаем по сравнению с крупными зарубежными брендами. Для 
производства одного и того же продукта требуется всего 10 000 долларов 
США, а нам нужно 20 000 долларов США.
Это снизит нашу 
конкурентоспособность на мировом уровне. Когда одна из наших технологий 
станет лучшей в мире, мы закрепимся на международном рынке."
"Наконец,
 мы должны продолжать расширять наш бизнес. Помимо проекта 
электровелосипедов, мы должны продолжать расширять и другие наши 
проекты. Например, мы должны представить более мощные мотоциклы CC. У 
нас есть технологии, и мы не должны позволить зарубежным брендам 
захватить рынок больших мотоциклов. То же самое касается и нашего 
автомобильного производства. Мы должны представить высококлассный 
внедорожник, который подходит для всех типов дорожных условий, а 
нынешняя машина для уборки кукурузы должна тащиться трактором. Мы должны
 представить на рынок наш новейший кукурузоуборочный комбайн сейчас".
Ли
 Дафу дал подробный ответ, и это показало, что он уже обдумывал этот 
вопрос. Это также показало его стремление получить должность президента.
Фэн
 Юй никогда не беспокоился о том, что его подчиненные амбициозны. 
Амбициозность - это форма мотивации. Чтобы достичь желаемого, нужно 
приложить усилия. Использование скрытых методов может сработать, но в 
долгосрочной перспективе это не принесет результата.
У всех 
подчиненных Фэн Юя все хорошо, и только глупцы будут пытаться 
использовать скрытые методы, чтобы сделать свою жизнь лучше. По крайней 
мере, никто из топ-менеджеров компаний Фэн Юя не является дураком.
Если
 Фэн Юй не может контролировать даже этих людей, то он вообще не будет 
давать им полномочия управлять своими компаниями. Более того, титула 
второго богатейшего человека в мире Фэн Юю вполне достаточно, чтобы 
поставить их на место.
Фэн Юй и Ли Мингдэ обменялись взглядами. Они остались довольны ответом Ли Дафу.
"Ли Дафу, ты будешь президентом компании". сказал Фэн Юй.
......
"Что?
 Председатель, вы не собираетесь быть президентом компании, и вы 
назначаете Ли Дафу президентом?" взволнованно спросил другой 
вице-президент, Ниу Цзингуо.
"Старина Ниу, это решение принято после тщательного обдумывания". ответил Ли Мингдэ.
Ниу Цзингуо - директор, назначенный городским партийным комитетом, он 
также является вице-президентом. Он давно хочет стать президентом, но 
знает, что не может вырвать эту должность у Ли Мингдэ.
Теперь Ли Мингдэ не собирается больше занимать эту должность. Он собирается назначить кого-то другого президентом компании.
"Разве
 назначение президента не должно решаться советом директоров?" 
недовольно ответил Ню Цзингуо, намекая Ли Мингдэ, что он не может 
принять это решение, даже если он председатель совета директоров.
Ню
 Цзингуо поговорил со своим руководителем в городском правительстве. Тот
 пообещал ему, что убедит Ли Мингдэ позволить Ню Цзингуо стать 
председателем.
Дверь в зал заседаний внезапно открылась, и вошел 
Фэн Юй. "Акционеры имеют право решать вопрос о назначении президента и 
даже председателя. С сегодняшнего дня Ли Дафу будет президентом 
компании. Я так сказал! Мне все равно, кого вы все ищете, но позвольте 
мне напомнить вам всем. Я - крупнейший акционер компании, и последнее 
слово за мной!".

    
  





  


  

    
      Ниу Цзингуо потерял дар речи. Он не ожидал внезапного появления Фэн Юя.
Очевидно, что Ли Дафу заручился поддержкой Фэн Юя, и обещание лидера Ню Цзингуо теперь похоже на шутку.
Фэн
 Юй осмелился выступить против городского правительства в прошлом, и он 
не был так богат. Теперь же Фэн Юй стал главным миллиардером Азии, и все
 высшие руководители не могут дождаться его приема. Даже если Фэн Юй не 
будет крупнейшим акционером Bing City Machinery Manufacturing Group, Ли 
Дафу все равно станет президентом, если Фэн Юй поддержит его.
Фэн 
Юй пожертвовал большую сумму денег для Bing City. Многие люди шутили, 
что Фэн Юй владеет половиной Bing City, так как половина инфраструктуры 
связана с ним.
Почему Фэн Юй поддерживает Ли Дафу? Чем я лучше его?
Другие директора были рады, что не заговорили раньше, иначе сейчас у них были бы проблемы.
"Вы
 ведь Ниу Цзингуо, верно? Если вы хотите продолжать работать здесь, 
просто сосредоточьтесь на своей работе и не думайте о других вещах. Я 
думаю, что городскому правительству пора сменить своего представителя!"
Ниу
 Цзинго быстро сделал шаг назад и ничего не сказал. Управляющий Фэн 
отпустил его на этот раз, и он благодарен. Это хорошая должность, и он 
не хочет, чтобы его заменили. Предыдущий представитель от городского 
правительства теперь является главой городской комиссии по надзору и 
управлению государственными активами Государственного совета.
Поскольку
 Фэн Юй открыто поддерживает Ли Дафу, никто не осмелится поставить под 
сомнение его назначение. Ли Мингдэ в сердцах покачал головой. Он 
приготовил много слов, чтобы оправдать это решение, но Фэн Юю нужно было
 сказать всего два предложения.
Фэн Юй быстро ушел, так как ему не
 интересно обсуждать назначения глав дочерних компаний. Он узнает об 
этом позже и сможет заменить их в любое время, когда захочет.
Фэн Юй все еще должен посетить фармацевтическую группу "Бинг Сити". Одна из ее дочерних компаний нуждается в реструктуризации.
Фэн Юй может сказать, что городское правительство пристрастилось к реструктуризации.
Фэн Юй посоветовал Чжан Жуйцяну увеличить масштабы пивной компании Bing
 City, и Чжан Жуйцян позволил Beidacang приобрести ее. Пивная компания 
расширилась и приобрела все другие пивные заводы в провинции Лунцзян, 
чтобы увеличить свое производство.
Bing City Beer начала 
расширяться на юг. Они избегали столкновений с сильными конкурентами и 
постепенно приобретали несколько небольших пивных заводов, чтобы 
расширить влияние своего бренда.
Эта стратегия увеличила долю рынка Bing City Beer в Китае, и они монополизировали северо-восточный регион Китая.
Фэн
 Юй подозревает, что именно поэтому город хочет развалить Bing City 
Machinery Company, и теперь они нацелились на Bing City Pharmaceutical.
Bing
 City Pharmaceutical была создана по модели холдинговой компании и не 
нуждается в разделении. Если компания снова разделится, это повлияет на 
ее будущее развитие.
Но на этот раз город хочет, чтобы из Bing 
City Pharmaceutical была выделена дочерняя компания, не имеющая никакого
 отношения к производству лекарств. Эта дочерняя компания занимается 
недвижимостью, и она будет объединена с застройщиком, принадлежащим 
городу.
Центральное правительство сделало недвижимость основной 
отраслью. Поскольку это основная отрасль, в будущем будет много 
правительственной политики и субсидий.
Чжан Руйцян вспомнил слова 
Фэн Юя. Когда компания достигнет определенного масштаба, ей будет легче 
создать свой бренд, собрать ресурсы и привлечь средства.
В любом 
случае, компания по недвижимости при Bing City Pharmaceutical 
сосредоточилась на строительстве общежитий и жилья для заводов Bing City
 Pharmaceutical. Прибыли нет, поэтому им следует объединиться с 
компанией недвижимости, принадлежащей городу. Это поможет и ее росту.
Фэн
 Юй не возражает против этого решения. В ближайшее десятилетие индустрия
 недвижимости будет быстро развиваться. В прежней жизни Фэн Юя цены на 
недвижимость резко выросли после 2000 года.
Сейчас цены на недвижимость в коммерческом районе начали расти.
Например, аренда здания Wind and Rain Building выросла, но многие компании по-прежнему стоят в очереди, чтобы снять там офис.
Быть
 застройщиком недвижимости сейчас имеет хорошие перспективы, и у Фэн Юя в
 избытке средств. Он может позволить себе больше земельных участков, чем
 другие, и даже может придержать их для получения прибыли в будущем.
Такую
 стратегию использовал Супермен Ли. Он купил много земельных участков в 
Китае и продал их, когда срок разработки почти истек, чтобы получить 
прибыль. В предыдущей жизни Фэн Юй Супермен Ли скорее заплатил бы штраф,
 чем занялся разработкой земельных участков. Он приводил всевозможные 
оправдания, чтобы не разрабатывать землю. Он просто ждет, когда 
стоимость его земли вырастет. На самом деле, стоимость земельных 
участков растет быстрее, чем цены на недвижимость.
Масштабы городского застройщика невелики, а в провинции Лунцзян есть свой провинциальный застройщик, гораздо крупнее.
Компания
 недвижимости под управлением Bing City Pharmaceutical довольно мала. Не
 стоит объединять ее с провинциальной компанией-застройщиком. Они не 
получат много акций от слияния. Но совсем другое дело, если она 
объединится с городской компанией-застройщиком, поскольку обе компании 
имеют одинаковый масштаб.
Конечно, контролирующим акционером Bing 
City Pharmaceutical является городское правительство. Им не нужно 
одобрение Фэн Юя для принятия этого решения. Но городское правительство,
 особенно исполнительный заместитель мэра Бинг Сити, умны. Он был бывшим
 секретарем Сюй Чанъюя и никогда не обидит Фэн Юя.
Чжан Жуйцян 
смог так быстро получить повышение, потому что заручился поддержкой Фэн 
Юя. Исполнительный заместитель мэра хочет пойти по стопам Чжан Жуйцяна и
 заручиться поддержкой Фэн Юя. Возможно, он не получит повышения, но его
 положение будет надежным.
Кто лучше Фэн Юя, когда речь идет об 
экономике? Если вы утверждаете, что вы лучше него, то почему вы не 
являетесь лучшим миллиардером Азии? Почему вы не создали компанию, 
которая может войти в Fortune 500? Многие компании Фэн Юя входят в 
Fortune 500!
Если Фэн Юй скажет, что они не должны сливаться, то городское правительство не будет упоминать о слиянии.
Все руководители городского правительства, включая руководителей провинциального правительства, слепо доверяли Фэн Юю.
Все
 в городском правительстве обрадовались, когда Фэн Юй согласился на это 
слияние. Это означает, что Фэн Юй поддерживает развитие индустрии 
недвижимости.
Фэн Юй не возражал против условий слияния. Хотя у 
городской компании по развитию есть долги, у них также много основных 
средств и технологий. Дочерняя компания Bing City Pharmaceutical владеет
 несколькими заводами, общежитиями, зданиями и т.д., но до слияния 
большинство из них было передано Bing City Pharmaceutical.
Самое 
главное, что у этой дочерней компании есть опыт и квалификация, которые 
были необходимы городской девелоперской компании. Фэн Юй недоволен 
названием новой компании после слияния. Город по-прежнему хочет 
использовать в названии слово City. Но, по крайней мере, это лучше, чем 
Bing City Pharmaceutical Real Estate Developer.
Но Фэн Юй считает,
 что название будет сдерживать масштаб компании. Он хочет, чтобы 
название было изменено с Bing City Construction Group на что-то большее.
Компания
 не может называться China Construction, но она может называться 
Northern Construction Group. Когда люди увидят это название, они 
подумают, что бизнес этой компании охватывает весь северный регион.
Итак,
 Северная строительная группа, которая в будущем будет сотрудничать с 
Tai Hua Supermarket Group для развития коммерческой недвижимости, 
сформирована!

    
  





  


  

    
      После 15-го дня лунного Нового года Фэн Юй уехал из города Бин в 
Шанхай. Он продолжал связываться с Чжоу Кэсинь через QQ, но Чжоу Кэсинь 
не отвечала.
Сегодня Чжоу Кэсинь вернулась в Шанхай и снова 
получила сообщения от Са Вуконга, который просил ее назначить время и 
место их встречи. Са Укун скоро уедет на работу в США.
Чжоу Кэсинь
 колебалась, она считала, что встретиться с этим человеком - это 
нормально. В конце концов, она сама назначит место и время, и это должно
 быть безопасно.
Чжоу Кэсинь не знает, с какого момента она начала
 с нетерпением ждать встречи с Са Вуконгом. Она хочет знать, как 
выглядит Са Вуконг. Похож ли он на монаха... или на Сунь Уконга.
Любопытство есть у каждого, и не каждый может перестать быть любопытным, особенно девушка в возрасте Чжоу Кэсинь.
Фэн Юй сидел перед своим компьютером и смотрел на окно чата QQ. Наконец, собеседник ответил.
Фэн Юй чуть не подпрыгнул от радости со своего кресла. Она согласна! Она наконец-то согласилась встретиться с ним!
Фэн
 Юй бросился в гардеробную, чтобы посмотреть на себя в зеркало и выбрать
 одежду. Но через некоторое время он отбросил всю красивую одежду и 
решил одеться нормально.
Фэн Юй посмотрел на себя в зеркало и остался доволен тем, что увидел. Он не выдающийся, и не похож на деревенского увальня.
На
 этот раз Фэн Юй не взял с собой водителя и телохранителей. Он поехал на
 самой дешевой машине Songjiang Olympics к месту встречи. Кафе.
Фэн
 Юй догадался, что Чжоу Кэсинь выбрала это место, потому что здесь 
большой поток людей и оно находится в центре города. Это будет безопасно
 для нее. Хороший ли кофе в кафе? Насколько хорошим может быть кофе в 
Starbucks? Это кафе лишь предоставляет удобное место для своих клиентов и
 не продает высококачественный кофе.
Чжоу Кэсинь сидела у окон 
кафе и смотрела на улицу. Ей интересно, когда появится Са Вуконг. Она 
пришла на десять минут раньше, а приходить раньше стало привычкой из-за 
ее работы.
Чжоу Кэсинь не знает, почему она согласилась 
встретиться с Са Вуконгом. Хотела ли она просто встретиться с ним, или 
же она хотела, чтобы он заменил того человека в ее мечтах?
Спустя столько времени Чжоу Кэсинь все еще не может забыть второго по красоте человека на земле. Он все еще иногда снится ей.
Чжоу Кэсинь думала, что сможет забыть его через некоторое время, но оказалось, что со временем она скучает по нему все сильнее.
Между
 Чжоу Кэсинь и вторым самым красивым человеком на земле ничего не было. 
Они даже не держались за руки, но почему она никак не может забыть его?
Возможно,
 дело в том, что второй красавец на земле слишком долго появлялся в 
жизни Чжоу Кэсинь, и она привыкла к его присутствию. Или же второй по 
красоте человек на земле сделал для нее очень много, и она тронута. 
Возможно, это также из-за "судьбы", о которой ей упомянул Второй самый 
красивый человек на земле.
Или... это могут быть все эти причины.
Может быть, Чжоу Кэсинь уже влюбилась во Второго самого красивого человека на земле?
Какая
 девушка не мечтает встретить парня своей мечты? Но, зная, что у второго
 красавца на земле есть девушка, Чжоу Кэсинь чувствовала, что ей 
придется долго ждать, прежде чем она встретит другого мужчину, который 
сможет покорить ее сердце.
Но несмотря на то, что Чжоу Кэсинь 
перестала выходить на связь со Вторым самым красивым человеком на земле,
 он продолжает появляться в ее жизни.
Чжоу Кэсинь даже встретила 
Второго самого красивого человека на земле в онлайн-игре. Но Второй 
самый красивый человек на земле не должен знать, что это она.
Когда
 Чжоу Кэсинь играла с брачной программой, описание будущего партнера 
Чжоу Кэсинь совпало со вторым самым красивым человеком на земле. Это 
просто невероятно.
Чжоу Кэсинь подумала, что если она заведет 
отношения, то может забыть о втором по красоте человеке на земле. С 
каким бы парнем она ни встретилась, она будет бессознательно сравнивать 
его со вторым самым красивым человеком на земле.
Она обнаружила, что никогда не сможет забыть второго по красоте человека на земле и не интересуется другими парнями.
Вскоре
 Чжоу Кэсинь сдалась. Она пыталась занять себя работой и учебой, чтобы 
перестать думать о втором по красоте человеке на земле.
В этот момент в жизни Чжоу Кэсинь появился Са Вуконг.
Чжоу
 Кэсинь не ожидала, что начнет отношения с Са Уконгом, и только 
надеялась, что сможет использовать его образ, чтобы заменить человека в 
своем сердце.
Возможно, это эгоистично, но Са Уконг не должен возражать.
Мимо
 окна проезжают машины, а люди ходят вверх и вниз по пешеходной дорожке.
 Несколько человек вошли в кафе, но ни у одного из них в руках не было 
журнала "Ветер и дождь". Это то, что Чжоу Кэсинь сказала Са Уконгу 
сделать, чтобы она его опознала.
Фэн Юй сейчас сидит в своей 
машине, ругается и матерится как сумасшедший. Как это возможно, чтобы в 
Шанхае в такую эпоху были пробки?!
Двое мужчин, попавших в ДТП, 
стоят посреди дороги и спорят. Дорожная полиция пыталась примирить их, 
но безрезультатно. Они что, не знают, как получить компенсацию от 
страховой компании?! Неважно. В ту эпоху многие еще не покупали 
автостраховки.
Времени больше нет, а до Фэн Юя еще две улицы.
Фэн Юй схватил с переднего пассажирского сиденья деловой журнал "Ветер и дождь" и вышел из машины, чтобы бежать к месту встречи.
Водитель, ехавший за Фэн Юем, был ошеломлен. Что за спешка? Ему даже не нужна его машина?!
Он что, беглец?
Фэн Юй не знает, что его считают беглецом из-за того, что он спешит на встречу с Чжоу Кэсинем!
К счастью, Фэн Юй все это время тренировался. Две улицы, может быть, и далеко, но Фэн Юй все равно легко добежал до них.
Фэн Юй посмотрел на часы. Он пришел вовремя и опоздает, если придет хоть на минуту позже.
Фэн Юй сделал несколько глубоких вдохов, чтобы успокоить дыхание, и вошел в кафе с журналом.
Чжоу Кэсинь смотрела в окно и увидела, как мимо окна пробежал мужчина.
Она вдруг поняла, что эта фигура ей знакома.
Эта
 спина несколько раз появлялась в снах Чжоу Кэсинь. Он - второй по 
красоте человек на земле. Но когда она хотела разглядеть его, он уже 
скрывался из виду.
Чжоу Кэсинь улыбнулась и покачала головой. Как такое возможно? Это должен быть не он, как может быть такое совпадение?
Похоже,
 я должна найти способ забыть о втором по красоте человеке на земле. 
Чжоу Кэсинь может даже средь бела дня галлюцинировать и чувствовать 
спиной прохожего, что он похож на него.
Чжоу Кэсинь достала 
мобильный телефон, чтобы посмотреть на время. Уже пора, но почему Са 
Вуконг еще не пришел? Этот человек не пунктуален.
Но вдруг Чжоу Кэсинь увидела пару кожаных туфель, и кто-то остановился рядом с ней.
Са Вуконг здесь!?
Чжоу
 Кэсинь подняла голову и увидела, что этот человек держит в руке журнал 
"Ветер и дождь". Точно, это, должно быть, он. Должно быть, он увидел 
журнал на столе.
Чжоу Кэсинь встала, чтобы поприветствовать Са Вуконга. Но когда она увидела лицо Са Укуна, то замерла.
Как это возможно?!
Как это может быть он?!
Обе стороны задохнулись от шока. "Это ты?!"

    
  





  


  

    
      Фэн Юй сделал удивленное выражение лица, но не смог скрыть своей 
радости. Для Чжоу Кэсинь выражение лица Фэн Юя выглядело как шок и 
радость.
Чжоу Кэсинь запаниковала. Она никак не ожидала, что Са Вуконг - второй по красоте человек на земле!
Как
 могут быть такие совпадения в этом мире? Чжоу Кэсинь случайно приняла 
запрос на дружбу в QQ, и оказалось, что это он! Многие люди пытались 
добавить ее в друзья, но она никогда не принимала приглашения. Почему 
она добавила его в тот день?
"Кэ... Кэсинь?" Фэн Юй очень обрадовалась, что снова стоит перед Чжоу Кэсинь.
"Ты Са Вуконг?" спросил Чжоу Кэксин.
"Верно. Ты - репортер Синьсинь? Я не ожидал, что вы здесь". ответил Фэн Юй.
Чжоу
 Кэсинь упала обратно в кресло. Она почувствовала, что ее разум 
помутился. Она представила себе сценарий встречи с Са Вуконгом и даже 
подумала, о чем они будут болтать. Она также представляла, что если у 
них не будет ничего общего, то они разойдутся в разные стороны.
Но Чжоу Кэсинь никак не ожидала, что Са Укун окажется вторым по красоте человеком на земле!
"Добрый день, господин. Могу я получить ваш заказ, пожалуйста?" Официантка подошла и прервала их.
"Латте. Спасибо." Фэн Юй сказал, не поворачивая головы.
"Сэр, у нас много десертов. Не хотите ли вы попробовать их?"
Черт! Почему эта официантка такая раздражительная?!
Фэн Юй достал купюру в 100 юаней и протянул ее официанту. "Чаевые! Не беспокойте нас!"
Официантка
 обрадовалась. Это первый раз, когда она получила 100 юаней в качестве 
чаевых. Она с завистью смотрит на молодого человека. Но напротив этого 
мужчины сидит очень красивая женщина, и официантка поняла, что у нее нет
 шансов.
"Кексин, мы снова встретились. Я думаю, это судьба". намеренно сказал Фэн Юй.
Чжоу Кэсинь все еще в оцепенении. Неужели это действительно судьба?
Неужели им суждено быть вместе? Если нет, то почему Са Вуконг стал вторым по красоте человеком на земле?
"Кексин, ты ведь работаешь в журнальном агентстве? Это деловой журнал "Ветер и дождь"? Ты не должна была закончить школу.
Ты теперь стажер?"
Чжоу Кэсинь молчала. Ей очень хотелось уйти, но по какой-то причине она не вставала.
Чжоу Кэсинь продолжала помешивать кофе, чтобы отвлечься и скрыть свои смущенные чувства.
Второй по красоте человек на земле продолжал говорить, но Чжоу Кэсинь ничего не слышала.
"Кексин? Скажи что-нибудь!" Фэн Юй начала паниковать. Что случилось? Почему Кэсинь молчит?
"Почему
 это ты?" Чжоу Кэсинь наконец заговорила. Но в то же время по ее лицу 
покатились слезы. Она пыталась сдержать слезы, но не смогла.
Фэн Юй запаниковал, увидев плачущую Кексин. "Почему ты плачешь? Кто над тобой издевался? Скажи мне! Я с ним разберусь!"
Чжоу
 Кэсинь не ответила и продолжала всхлипывать. Другие посетители за 
соседними столиками повернулись, чтобы посмотреть на них. Девушка 
рыдает, а парень в панике, и они дали волю своему воображению.
Например, эта пара влюблена, но семья девушки запрещает им быть вместе.
Официантка ранее обращала внимание на столик Фэн Юя. Она увидела, что парень сел, а девушка начала плакать.
Возможность!
Официантка быстро подошла и достала пачку папиросной бумаги для Фэн Юя. "Сэр, вам это нужно?"
Фэн Юй схватил ее и достал кусок салфетки для Чжоу Кэсинь. "Кексинь, вытри слезы".
После этого Фэн Юй достал купюру в 100 юаней и протянул ее официантке. "Спасибо."
Официантка вернулась к своей стойке с широкой ухмылкой. Она чувствовала, что она умна, а эти богатые люди слишком щедры.
Через
 некоторое время Чжоу Кэсинь перестала плакать и почувствовала себя 
лучше. Она заметила, что Фэн Юй в панике и не выглядит так, будто 
притворяется, что заботится о ней.
Почему он все еще заботится обо мне? У него есть девушка!
Точно. Он богат и дал официантке щедрые чаевые.
Все говорят, что богатые люди - плейбои. Этот второй по красоте человек на земле тоже должен быть плейбоем!
Он не хочет расставаться со своей девушкой, почему он все еще пристает ко мне?!
Он даже пригласил на свидание подругу по интернету! У него должны быть скрытые мотивы!
Если у тебя есть время поболтать с другом в Интернете, почему ты не провел время со своей девушкой?
Чжоу
 Кэсинь не знала, почему она вдруг разозлилась. Она также не знала, что 
выглядит как девушка, которая злится на своего парня.
"Кексинь, скажи что-нибудь".
Чжоу Кэсинь встала и достала кошелек.
Фэн Юй знал, что Кексин уйдет, и быстро достал 200 юаней и положил их на стол. "Кексин, куда ты идешь? Я подвезу тебя".
"Я могу заплатить сам!" сердито ответил Чжоу Кэсинь. "Ты думаешь, что ты очень богат?!"
"Хорошо... хорошо... хорошо... Мы разделим счет. Не сердись."
Чжоу
 Кэсинь достала купюру в 50 юаней и бросила ее на стол, после чего 
выбежала из кафе. В то же время, она почувствовала, что ее сердце болит.
 Это банкнота в 50 юаней, а ее кофе стоил всего 18 юаней.
Но Чжоу Кэсинь никогда не будет стоять и ждать сдачи и не позволит Фэн Юю заплатить за нее.
Официантка, наблюдавшая за ними, быстро подбежала, чтобы забрать деньги. Но она была шокирована, увидев на столе 250 юаней.
Выйдя
 из кафе, Чжоу Кэсинь быстро пошла по улице, а Фэн Юй последовал за ней.
 "Кексинь, я помню, ты упоминала, что хочешь поесть клейкого куриного 
риса. Я знаю одно место, где продается вкусный клейкий куриный рис. 
Давай пойдем и попробуем".
"Кексин, разве ты не говорила, что хочешь увидеть павлинов? Давай сходим в зоопарк".
"Кексин..."
Фэн Юй продолжал говорить с Чжоу Кэсинь, но она продолжала идти вперед.
На перекрестке Чжоу Кэсинь остановилась. "Прекрати следовать за мной!"
"Кексинь, нам суждено быть вместе".
"Прекрати! Я не хочу это слышать!" Чжоу Кэсинь закрыла уши и продолжила идти вперед.
Одна быстро шла, закрывая уши, а другая бежала за ней, не переставая говорить.
Чжоу Кэсинь была в замешательстве и не заметила красный свет, когда переходила дорогу.
Мимо проезжала машина, и Фэн Юй быстро оттащил Чжоу Кэсинь назад.
"Смотри, куда идешь!" выругался водитель.
Чжоу Кэсинь была шокирована, она упала в объятия Фэн Юя. Их первый физический контакт - это объятия?
Чжоу
 Кэсинь хотела оттолкнуть Фэн Юя, но Фэн Юй крепко обнял ее. Только 
идиот отпустит ее в этот момент. Он был шокирован, когда Чжоу Кэсинь 
была почти сбита машиной.
"Кексин, ты напугала меня до смерти".
Чжоу Кэсинь ущипнула Фэн Юя за талию и вырвалась из его объятий. Она хотела дать Фэн Юю пощечину, но не смогла этого сделать.
В этот момент чувства Чжоу Кэсинь были в полном беспорядке!

    
  





  


  

    
      "Э... э... э... э... подождите... Не буксируйте мою машину. Это моя машина." Фэн Юй внезапно вскочил и закричал.
Фэн Юй заметил, что эвакуатор вот-вот увезет его машину.
Закричав,
 Фэн Юй потянул Чжоу Кэсинь за руку и побежал к эвакуатору. Удивительно,
 но Чжоу Кэсинь не отмахнулась от его руки. Возможно, она тоже не хотела
 видеть, как машину Фэн Юя увозят на эвакуаторе.
Фэн Юй быстро 
извинился и тайком сунул две купюры по 100 юаней в кабину эвакуатора. 
После этого он затащил Чжоу Кэсинь в машину и уехал.
"Кексинь, куда мы едем?"
"Ты затащил меня в свою машину и спрашиваешь, куда мы едем?"
спросил Фэн Юй. "Уже почти полдень. Может, сейчас перекусим? Я не завтракал сегодня утром".
"Есть необходимость? Останови машину. Нам нужно поговорить". спокойно ответил Чжоу Кэсинь.
Фэн Юй припарковал машину у обочины и радостно посмотрел на Чжоу Кэсинь. "Кексинь, о чем ты хочешь поговорить?"
"Ты знаешь мое имя и даже многое обо мне знаешь. Но я даже не знаю твоего имени и рода занятий".
"Я знаю о тебе, потому что тебе суждено стать моей женой. Ладно... Не будем об этом. Меня зовут Фэн Юй. Я бизнесмен".
"Тебя зовут Фэн Юй?" Чжоу Кэсинь нахмурилась. Почему это имя так знакомо?
Но Чжоу Кэсинь немного подумала, ни у кого из ее одноклассников нет такого имени. Может быть, она столкнулась с ним на работе?
На работе? Точно. Фэн Юй - лучший миллиардер Азии.
Но
 Чжоу Кэсинь сразу же находит это забавным. Этот человек - лучший 
миллиардер Азии, и хотя этот Фэн Юй рядом с ней ездит на машине 
Songjiang, это самая дешевая модель, Olympic. Если он действительно 
миллиардер, он должен быть окружен телохранителями, помощниками и т.д. 
Как он может ездить на этой дешевой машине Songjiang?
Ранее эту 
машину чуть не увезли на эвакуаторе сотрудники дорожной полиции. Если он
 действительно лучший миллиардер Азии, ни одна дорожная полиция не 
посмеет отбуксировать его машину.
Когда богатство достигает определенного масштаба, появляются особые привилегии.
Даже руководители правительства должны были лично приветствовать 
бизнесмена с чистыми активами в десятки миллионов в родном городе Чжоу 
Кэсиня. Если главный миллиардер Азии действительно появится здесь, 
правительственные лидеры будут вынуждены склониться перед ним.
"Какими делами вы занимаетесь?"
Чжоу
 Кэсинь - репортер из журнала Wind and Rain Business Magazine, и она 
многое знает о бизнесе. Она не смеет утверждать, что знает все, но 
большую часть она знает.
Если Фэн Юй посмеет солгать ей, она немедленно разоблачит его!
"У
 меня много предприятий. Машиностроение, продукты питания, розничная 
торговля, электроника, интернет и т.д. Но мое основное направление - это
 инвестиции". серьезно ответил Фэн Юй.
Чжоу Кэсинь надулась. Чушь.
 Машины, электроника, интернет, а основной фокус - инвестиции? Неужели 
вы думаете, что я настолько наивна, чтобы поверить вашим словам? Она 
встречала человека, который утверждал, что занимается бизнесом по 
производству древесины и стальных материалов. Но в итоге этот человек 
продает зубочистки и уховертки!
"О? Что это за самая известная компания, которой вы владеете? Возможно, я слышал о ней".
Фэн Юй похлопал по рулю. "Это Songjiang Motors. Я вложил в нее деньги и являюсь главным акционером".
Пссстт...
Чжоу
 Кэсинь не мог удержаться. Этот Фэн Юй действительно может похвастаться.
 Главный акционер Songjiang Motors? Знает ли он, что Songjiang Motors 
является самым продаваемым производителем автомобилей в Китае? Марка 
также является автомобильным брендом номер один.
"Вы мне не 
верите? Я не лгу. Видишь... Мобильный телефон "Ветер и дождь" тоже мой. 
Бренд Wind and Rain, Фэн Юй... Я использовал свое имя, чтобы создать 
этот бренд". Фэн Юй продолжал.
Чжоу Кэсинь не выдержала. Она наконец-то нашла недостаток Фэн Юя, и этот недостаток она терпеть не может. Хвастовство.
Ты владеешь брендом "Ветер и дождь"? Чжоу Кэсинь наконец-то нашла способ забыть этого человека.
"Там... ты видела тот ресторан? Это Куаньчжуд. Я также являюсь крупным акционером".
"Я также являюсь крупнейшим акционером супермаркета Тай Хуа".
Фэн Юй хотел продолжить, но Чжоу Кэсинь прервал его. "Хватит!
Я больше не хочу знать ваше настоящее имя. Вы пытаетесь выдать себя за 
главного миллиардера Азии? Если Билл Гейтс не американец, вы собираетесь
 сказать мне, что вы Билл Гейтс?! Ладно. Мы пообщались, и я не 
заинтересован в общении с такими людьми, как вы. Вы поручили кому-то 
расследовать меня, чтобы получить мою информацию, верно? Если вы 
посмеете приставать ко мне снова, я вызову полицию, чтобы вас 
арестовали".
"Подождите минутку." Фэн Юй потянул Чжоу Кэсинь за руку, когда она уже собиралась уходить.
Пощечина!
Чжоу Кэсинь повернулась и дала Фэн Юй пощечину. После пощечины оба были ошеломлены.
Чжоу Кэсинь замерла, потому что Фэн Юй не пытался увернуться. Возможно, он не ожидал, что она даст ему пощечину.
"Почему ты не увернулся от моей руки?"
"Я заслужила пощечину от тебя. Мне следовало бы поискать тебя раньше".
Чжоу Кэсинь впала в оцепенение, услышав слова Фэн Юя, но быстро пришла в себя. "Ты можешь прекратить свою ложь?"
"Почему
 я не говорю правду? Откуда ты знаешь, что я не Фэн Юй? Просто подумай 
об этом. Когда ты проходила лечение, в какой больнице ты лежала? В 
Шанхайской больнице ветра и дождя? Я построил эту больницу для тебя!"
Чжоу
 Кэсинь вдруг сделал паузу. Все верно. Она лечилась в больнице "Ветер и 
дождь", а после прочитала об этой больнице. Это больница общего профиля,
 но в ее гинекологическое отделение были вложены большие средства.
Кроме того, стоимость ее лечения составляет немаленькую сумму, и обычные люди не могут себе этого позволить.
"Вы действительно Фэн Юй? Главный миллиардер Азии, Фэн Юй?".
"Именно так!" Фэн Юй поднял подбородок, ожидая, что Чжоу Кэсинь удивится.
Но Чжоу Кэсинь сердито выругался. "Ты все еще хочешь солгать?! Если ты Фэн Юй, то почему ты ездишь на дешевой машине?!"
Фэн
 Юй потерял дар речи. Он ездил на этой машине, чтобы быть скромным, но 
теперь машина стала для Чжоу Кэсинь доказательством его лжи.
"Это машина моего телохранителя. Ты мне не веришь? Поехали со мной в Куаньчжуд. Я попрошу их менеджера доказать мою личность.
Или вы можете пойти со мной в супермаркет Тай Хуа. Менеджер там меня 
знает. О, вы также можете позвать топ-магнатов, с которыми вы беседовали
 раньше. Я могу позвонить им прямо сейчас!"
Фэн Юй схватил свой телефон и собрался звонить.
"Ты
 просто нанимаешь кого-то, чтобы помочь со своей ложью. Откуда мне 
знать, правда ли это? Ты сказал, что раньше работал в компании Ши Дацзу.
 Будет ли Топ-миллиардер Азии работать на кого-то?".
Фэн Юй расстроился. Черт! Он оставался слишком скромным и никогда не показывался в СМИ. Теперь Кексин не верит, что он - Фэн Юй!
"Кто
 сказал, что я работал на него? Я инвестировал в его компанию! 
Инвестиции! Работа, о которой я говорил, - это управление его 
компанией!" Фэн Юй сходит с ума.
"Я не поверю ни одному твоему слову". твердо ответил Чжоу Кэсинь.
"Я позволю тебе поверить мне. Куда ты сейчас пойдешь? Я пошлю тебя. Смотри сегодняшние Шанхайские новости!" ответил Фэн Юй.
"Ты хочешь сказать, что появишься в Шанхайских новостях?"
"Я
 даже могу появиться в новостях CCTV в любое время, когда захочу! Ты все
 время говоришь, что я не Фэн Юй. А что если я действительно тот самый 
лучший миллиардер Азии Фэн Юй?"
"Хорошо. Если ты действительно лучший миллиардер Азии Фэн Юй, я поверю во все, что ты сказал раньше".
"Я также хочу, чтобы ты пообещал, что будешь со мной!"
"А если нет?"
"Ты можешь назвать все, что захочешь!"

    
  





  


  

    
      "Что ты сказал? Ты хочешь пожертвовать 100 миллионов Шанхаю? Почему?" Чжун Цинсянь получила звонок от Фэн Юя и испытала шок.
"Не
 спрашивай почему. Просто сделайте пожертвование немедленно и свяжитесь с
 мэром Шанхая. Кроме того, это должно быть опубликовано в вечерних 
Шанхайских новостях". продолжал Фэн Юй.
Фэн Юй хочет попасть в 
новости? Это неправильно. Фэн Юй не любит показывать свое лицо в СМИ, 
так как, по его словам, это повлияет на его жизнь. Что с ним сегодня не 
так?
"Ты уверен?"
"Да".
Через пять минут Чжун Цинсянь 
перезвонила. "Я все подготовил. Пожалуйста, подойдите через час к зданию
 городской администрации. Там будет пресс-конференция".
Повесив трубку, Фэн Юй позвонил Чжоу Кэсинь. "Кексинь, я Фэн Юй".
"Ты... как ты узнал мой номер?"
"Думаешь,
 мне трудно достать твой номер? Сегодня вечером я буду выступать в 
Шанхайских новостях. Но я не хочу показывать свое лицо. Вы можете 
заставить меня надеть все, что захотите, или сделать какие-нибудь особые
 жесты, чтобы доказать, что этот человек - я."
"Какие-нибудь жесты?"
"Да!"
"Отлично. Я хочу сделать жест "камень-ножницы-бумага" твоей рукой, и просто надеть то, что на тебе сегодня надето".
Ножницы
 из бумаги?! Фэн Юй потерял дар речи. Почему Чжоу Кэсинь обратилась с 
такой странной просьбой? Она все такая же странная, как и в его прошлой 
жизни. Но раз Фэн Юй сказал, он сделает это.
"Хорошо."
......
"А... Менеджер Фэн, я всегда хотел встретиться с вами". Мэр Шанхая Цю Ханьцзянь крепко пожал руку Фэн Юю.
Фэн
 Юй делал большие пожертвования, и если мэр сможет подружиться с ним, 
это пойдет на пользу городу. Многие руководители хотели встретиться с 
Фэн Юем, но так и не получили такой возможности.
"Мэр Цю, я тоже хотел встретиться с вами, но был слишком занят".
После
 обмена любезностями Цю Ханьцзянь спросил. "Я слышал от господина Чжуна,
 что вы собираетесь пожертвовать 100 миллионов юаней Шанхаю?"
"Именно
 так. Наша компания находится в Шанхае, и мы должны внести свою лепту в 
жизнь города. Я бы пожертвовал больше, если бы мог снять больше 
средств".
"Хахаха... Спасибо, менеджер Фэн.
О, как вы 
хотите, чтобы ваши пожертвования были использованы?" Цю Ханьцзянь 
обрадовалась. То, что сказал Фэн Юй, подразумевает, что он будет 
продолжать жертвовать в будущем. Предположим, что пожертвования Фэн Юя 
будут такими же, как его пожертвования в городе Бин. В этом случае 
финансы правительства Шанхая не будут столь напряженными.
"Нет. Это должно решать ваше правительство. О, мэр Цю, вы все связались с телевизионной станцией?"
Фэн
 Юй не указал никаких конкретных областей, на которые будут направлены 
его пожертвования. Это означает, что город может решить, как 
использовать пожертвование.
"Съемочная группа телеканала ждет снаружи и может приехать для съемок в любое время".
"Мэр
 Цю, у меня есть просьба. Я не люблю появляться в СМИ. Мне будет 
неудобно выходить на улицу, если меня все будут знать. Я предпочитаю 
жить как все. Надеюсь, вы сможете удовлетворить эту просьбу".
"Ах...
 это небольшой вопрос. Это не проблема. То, что вы сказали, правильно. 
Иногда я даже не могу выйти на прогулку со своей женой".
Цю 
Ханьцзянь в замешательстве. Разве вы не просили Чжун Цинсяня передать 
телестанцию? А теперь ты говоришь, что не хочешь появляться в новостях? 
Ты хочешь, чтобы я один выступал в новостях? Люди могут подумать, что я 
тот, кто любит приписывать себе заслуги.
О... человек, который пожертвовал деньги, не показывает себя, а я, как получатель, стою перед камерой? Это неправильно!
"Я могу стоять перед камерой до тех пор, пока не показывают мое лицо. Например, они могут снимать мою спину".
Цю
 Ханьцзянь почувствовал облегчение. Таким образом, неправильное 
сообщение не будет передано. Поскольку менеджер Фэн готов показать свою 
спину, Цю Ханьцзянь может появиться на одну-две секунды.
"Менеджер Фэн, какие еще у вас есть просьбы?" Цю Ханьцзянь посмотрел на Фэн Юя и спросил.
......
"Сегодня
 председатель Tai Hua Holdings, главный миллиардер Азии, главный 
филантроп Китая, господин Фэн Юй, приехал в наш город, чтобы встретиться
 с мэром Цю Ханьцзянем. Господин Фэн выразил намерение внести свою лепту
 в развитие Шанхая, пожертвовав 100 миллионов юаней. Г-н.
Фэн в сопровождении мэра Цю посетил младшую школу XX, и даже сделал несколько фотографий с учениками..."
Чжоу
 Кэсинь увидела спину Фэн Юя в новостях. Он присел на корточки, чтобы 
поиграть с ученицей, и показал жест рукой-ножницами через плечо.
"... Господин Фэн также представлял компанию Tai Hua Holdings, чтобы зачитать обязанности пожарных..."
Камера показала спину Фэн Юя, он держит в руках лист бумаги. Его правый кулак поднят высоко вверх, как будто он дает клятву.
"... Господин Фэн встретился с представителями Шанхайской бизнес-ассоциации..."
Камера снова показала спину Фэн Юя, и на этот раз он поднял ладони, как будто приветствуя кого-то.
После
 того, как новость была показана, многие нахмурились. Оператор должен 
быть уволен сегодня же. Даже редактор видео тоже должен уйти. Почему 
камера все время показывает спину интервьюируемого?
Телефон 
начальника телеканала звонил без остановки после выхода новостей в эфир.
 Многие руководители правительства звонили, чтобы отругать его. Фэн Юй -
 их бог богатства. Как можно так редактировать его интервью в новостях?!
Начальник
 телестанции чувствовал себя беспомощным. Это то, чего хотел управляющий
 Фэн. Он не хочет показывать свое лицо, и даже мэр Цю согласился на его 
просьбы. Что мы можем сделать?
Вас всех нет на месте преступления. Все эти несколько снимков - позирование, и даже мэр Цю был смущен этим.
Через
 несколько дней начальника телеканала чуть не стошнило кровью, когда он 
прочитал комментарии в Интернете по поводу этой новости. Один нетизен 
указал на то, что телеканал намеренно отредактировал Фэн Юй, показав 
жест "камень-ножницы-бумага". Если вы мне не верите, посмотрите кадры 
еще раз.
Начальник телеканала не заметил ничего плохого раньше, 
посмотрел кадры еще раз. Это правда, но все эти позы - дело рук 
менеджера Фенга. Он даже выбирает места для съемок. Во время съемок 
никто этого не замечает, но теперь это превратилось в 
"Камень-ножницы-бумага"!
......
Чжоу Кэсинь увидела знакомое лицо в новостях и поняла, что это тот самый человек, которого она встретила днем.
. Он - Са Вуконг, а также второй по красоте человек на земле!
Когда Фэн Юй показал жест "Камень-ножницы-бумага", Чжоу Кэсинь запаниковала.
Чжоу
 Кэсинь вспомнил их дневное пари. Если Фэн Юй окажется тем Фэн Юем, 
которого она знала, она должна согласиться быть с ним вместе.
В 
новостях также упоминалось, что Фэн Юй пожертвовал 100 миллионов юаней. 
Фэн Юй специально пожертвовал 100 миллионов только для того, чтобы быть с
 Чжоу Кэсинь?
Чжоу Кэсинь чувствовала, что Фэн Юй сошел с ума, и это безумие - из-за нее!
Когда
 образ второго по красоте человека на земле, Са Вуконга, и Фэн Юя 
соединились в сознании Чжоу Кэсинь, она поняла, что больше никогда не 
сможет забыть о нем.
Всякий раз, когда Чжоу Кэсинь закрывает глаза, она видит Фэн Юя.
Звонок... звонок... звонок... звонок...
Телефон рядом с кроватью Чжоу Кэсинь зазвонил, и она испугалась. Она подняла трубку, а там номер Фэн Юя.
Фэн Юй звонил по поводу их пари днем?!
Чжоу Кэсинь не решилась ответить на звонок.
Если Чжоу Кэсинь ответила, значит, она согласна быть с Фэн Юем!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй думал, что после того, как сделает все, что потребовала Чжоу 
Кэсинь, она позвонит ему. Но прошло уже полчаса после окончания 
новостей, а его телефон не звонил. Похоже, он слишком самоуверен.
Фэн Юй без колебаний позвонила Чжоу Кэсину, но телефон звонил очень долго, а Чжоу Кэсин не отвечал.
Фэн Юй потерял дар речи. Она... отказывается от своих слов?!
Этого
 не может быть! Фэн Юй хорошо знал Чжоу Кэсинь по прежней жизни. Она из 
тех, кто выполняет любые обещания и ставки. Но Фэн Юй забыл, о чем они 
поспорили.
В голове Чжоу Кэсинь все помутилось, и Фэн Юй тоже.
Оба
 лежали на своих кроватях и не могли уснуть. Фэн Юй встал и включил 
компьютер, чтобы войти в свой QQ аккаунт, и увидел, что Репортер 
Синьсинь онлайн.
Фэн Юй немедленно отправил ей сообщение. "Я сделал это. Я выиграл пари".
Больше нечего сказать, и Фэн Юй использовал уверенный тон в своем сообщении.
Чжоу
 Кэсинь в своей одинокой квартире, предоставленной ей компанией, увидела
 мигающего маленького пингвина QQ. Са Вуконг отправил ей сообщение.
Чжоу Кэсинь нажала на значок. Как и ожидалось, Фэн Юй говорит об их пари.
Чжоу Кэсинь испугалась, что Фэн Юй заговорит об их споре.
Чжоу Кэсинь не ответила, так как не знала, что сказать.
Но
 Фэн Юй продолжал посылать ей сообщения, и Чжоу Кэсинь не могла скрыть 
этого. Она может выключить компьютер, но это не решит проблему.
"Ты можешь выйти за меня замуж?"
Чжоу Кэсинь наконец ответила, и Фэн Юй тут же напечатала. "Да, могу!"
"А
 как же твоя девушка? Вы оба были вместе так долго. Ты собираешься 
бросить ее? Если ты можешь бросить ее ради меня, то в будущем ты также 
бросишь меня ради других женщин!"
"Нет. Я не брошу ее. Я женюсь на вас обоих!"
"На
 обоих? Ты думаешь сначала жениться на одной из нас, а потом развестись и
 жениться на другой? Или ты думаешь переехать в страну, где разрешено 
многоженство, и получить больше жен?"
"Нет. Я женюсь на вас обеих без необходимости разводиться или мигрировать".
Фэн
 Юй испытывает облегчение от того, что он попросил Железного Кулака Чжу 
помочь ему получить гонконгский паспорт для его частых путешествий. Он 
все еще держится за свой китайский паспорт.
Это означает, что у Фэн Юя есть две личности, и он может использовать два паспорта для регистрации своего брака.
"Вы хотите сказать, что можете жениться на многих женщинах, потому что вы - лучший миллиардер Азии?"
"Нет. Я возьму только вас обеих".
"Жадина!"
Если
 бы Фэн Юй сказал Чжоу Кэсинь, что женится только на ней, Чжоу Кэсинь 
могла бы расстроиться из-за его нынешней девушки. Она думала, что Фэн Юй
 скажет ей, что не собирается жениться в ближайшее время.
Но Фэн Юй сказал, что хочет жениться на обеих. Неужели он думает, что это старые времена?!
Ты думаешь, что можешь иметь много жен и любовниц только потому, что ты богат?!
Фэн Юй объяснил Чжоу Кэсинь, что у него двойное гражданство, и они могут зарегистрировать свой брак за границей.
Чжоу Кэсинь выслушала Фэн Юя и задала вопрос, от которого он потерял дар речи.
"Даже если я соглашусь, согласится ли твоя нынешняя девушка?"
Верно. Что делать, если Ли На узнает о ней?
Фэн Юй хотел скрыть это от Ли На, но он знал, что скрыть это невозможно.
Фэн Юй даже чувствовал, что Ли На мог что-то почувствовать, но никогда не говорил с ним об этом.
Люди всегда непреднамеренно становятся теми, кого они больше всего ненавидят. Фэн Юй неосознанно стал таким человеком.
Фэн
 Юй подумал, что если бы он не стал преследовать Ли На, то сейчас у него
 не было бы этих проблем. Или, если бы он не связался с Чжоу Кэсинь и 
только тайно помогал ей, чтобы обеспечить ей хорошую жизнь, он бы не 
оказался в такой сложной ситуации.
Фэн Юй мог сказать, что Чжоу Кэсинь хочет вернуться к своим словам, говоря все это!
Даже
 если Чжоу Кэсинь не хочет выполнять условия пари, Фэн Юй все равно 
уверен в себе. Он даже может встретиться лицом к лицу с Соросом и Полом 
Алленом, не говоря уже о такой маленькой девочке, как Чжоу Кэсинь.
Кто-то
 говорит, что девушку легко подцепить, если ты готов раскошелиться на 
нее. Но те, кто так говорит, - это те, у кого нет денег.
У Фэн Юя есть много способов уложить Чжоу Кэсинь в постель, но он хочет провести с ней остаток жизни.
К счастью, у Фэн Юя все еще есть трюк в рукаве.
"Кексинь, судьба загадочна. Мы не можем увидеть или почувствовать ее, но мы не можем отрицать, что она существует. Ты согласна?"
"Прекрати говорить со мной. Мои мысли в беспорядке. Мне нужно время, чтобы успокоиться".
"Хорошо. Я буду ждать, пока ты не передумаешь!"
......
Чжоу Кэсинь знает, что ей нравится Фэн Юй. Точнее, ей нравится второй по красоте человек на земле и Са Вуконг.
Когда эти два человека окажутся одним и тем же, Чжоу Кэсинь должна понравиться Фэн Юю больше, но она беспокоится.
Если бы Чжоу Кэсинь знала, что Са Уконг - второй по красоте человек на земле, она могла бы не встретиться с ним.
Если бы Чжоу Кэсинь знала, что Фэн Юй, которого она встретила в тот день, - легендарный Фэн Юй, она могла бы не заключать пари.
Чжоу Кэсинь ворочалась на кровати и медленно погрузилась в сон.
Вдруг Чжоу Кэсинь увидела, что Фэн Юй подошел к ней и сказал, что хочет на ней жениться. После этого она согласилась.
Во сне Чжоу Кэсинь встретила девушку Фэн Юя, и они стали друзьями. Все было как в сказке, и все трое жили долго и счастливо.
Когда Чжоу Кэсинь проснулась утром, она вспомнила свой сон.
Чжоу
 Кэсинь вдруг поняла, что она действительно хочет выйти замуж за Фэн Юя и
 ей все равно, есть ли у Фэн Юя другие женщины. Возможно, она знает, что
 появится в его жизни позже.
Но Чжоу Кэсинь задумалась на 
некоторое время. Нет. Фэн Юй сказал, что они были вместе в прошлой 
жизни, и что женщина должна быть третьей стороной. Она не должна 
чувствовать себя виноватой за то, что вступила в отношения с Фэн Юем.
Чжоу
 Кэсинь не знает, что она пытается убедить себя. Она не может забыть Фэн
 Юя, человека, который постоянно появляется в ее снах.
Чжоу Кэсинь
 почувствовала себя подавленной. Даже если она сможет принять Фэн Юя, 
как насчет ее родителей? Смогут ли они принять то, что их дочь стала 
второй женой?
Чжоу Кэсинь не заметила, что уже приняла Фэн Юя в своем сердце.
Фэн
 Юй сказал, что они зарегистрируют свой брак, а значит, свадебной 
церемонии не будет. Как Чжоу Кэсинь объяснит это своим родителям?
Чжоу Кэсинь поклялась, что должна изо всех сил постараться забыть Фэн Юя.
Если она не сможет забыть о нем... тогда ей просто придется выполнить условия пари.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй решает в эти несколько дней вернуться в США, чтобы понаблюдать
 за состоянием фондовых рынков там. Но Чжун Цинсянь сказал Фэн Юю, что у
 него есть идея и он хочет ее обсудить.
"Вы говорите, что мы 
должны создать сеть бюджетных отелей?" Фэн Юй потер подбородок. Этот 
бизнес в Китае все еще находится в зачаточном состоянии, и хотя 
несколько брендов гостиничных сетей из его прошлой жизни уже появились, 
они все еще небольшие.
Например, сеть отелей Jinjiang в основном находится в Шанхае, а сеть отелей Rujia - в Пекине. Остальные до сих пор не появились.
"Менеджер
 Фэн, сотрудникам наших дочерних компаний часто приходится ездить по 
работе. Хотя они останавливаются в гостевых домах других дочерних 
компаний, почему бы нам не объединить все наши гостевые дома вместе, 
чтобы создать бренд гостиничной сети? Таким образом, мы будем владеть 
десятками отелей по всему Китаю, и это создаст впечатление, что наша 
компания самая мощная. Наши гости также будут чувствовать себя уверенно,
 останавливаясь там".
"Кроме того, многим нашим сотрудникам 
необходимо путешествовать. Для них будет слишком дорого останавливаться в
 пятизвездочных отелях, и компания может не возместить им расходы. Если 
они остановятся в мотелях, это повлияет на их работоспособность на 
следующий день, так как в большинстве мотелей грязно. В прошлом у наших 
гостевых домов не было бренда, и мы просто называли их XX заводским 
гостевым домом. Хотя они также открыты для посетителей, заполняемость 
невелика.
"Когда мы сформируем гостиничную сеть, мы сможем 
подписать соглашения о предоставлении скидок сотрудникам некоторых 
компаний, если они будут останавливаться у нас. Мы также сможем 
принимать заказы по телефону. С нашим собственным персоналом и приезжими
 клиентами средняя заполняемость отеля будет не ниже 80%!"
Фэн Юй моргнул и спросил. "Если заполняемость будет 80%, будет ли прибыль?"
"Да. Прибыль будет не ниже 20%".
"Просто
 сделай это. Чего ты ждешь?" О чем тут думать, если прибыль составляет 
20%? Возможно, гостиничный бизнес и не дает высоких прибылей, но он 
очень стабилен.
Жилье - это одна из основных жизненных потребностей.
"Вы тоже считаете, что мы должны это сделать?
"
 Чжун Цинсянь взволнована. Судя по отношению Фэн Юя, их бизнес не должен
 быть плохим. Хотя Чжун Цинсянь поручил своим людям провести 
исследование рынка и подготовил предложение, он все еще чувствует себя 
неловко. В конце концов, он никогда не работал в гостиничном бизнесе.
"Конечно. Но нашей сети отелей нужно название. Как вы собираетесь ее назвать?"
В голове Фэн Юя внезапно всплыло несколько названий. Например, You Jian Inn, Tong Fu Inn и т.д.
Чжун
 Цяньсяну стало любопытно. Фэн Юй всегда называл свои компании как 
"Ветер и дождь XXX" или "Тай Хуа XXX", и он говорит, что это для 
брендинга. Почему он решил придумать новое название именно сегодня?
Если
 сеть отелей будет называться по-другому, Чжун Цинсянь не сможет 
воспользоваться преимуществами брендов "Ветер и дождь" или "Тай Хуа".
"Менеджер Фэн, какие у вас есть предложения?" спросил Чжун Цинсянь.
"Как
 насчет гостиницы "Юэ Лай"? Наши потребители с радостью войдут в наш 
отель и с радостью покинут его". Фэн Юй взволнованно ответил.
"Гостиница "Юэ Лай"? Это название звучит древне, и кажется, что оно взято из романа Уси".
"Ты
 думаешь, оно звучит знакомо? Именно так. Если ты дашь ему новое 
название, люди могут не узнать. Но если вы дадите ему имя, которое 
звучит знакомо всем, люди смогут найти его. Когда вы садитесь в такси, и
 водитель спрашивает вас, куда вы едете? Вы скажете "Юэ Лай Инн"! Это 
будет звучать намного лучше".
"Это будет звучать лучше?" Чжун Цинсянь был озадачен. Он почувствовал, что Фэн Юй подшучивает над ним.
Но
 это название подходит, пока люди знают, что это гостиница. Гостиница 
может звучать иначе, но тот, кто смотрит телевизор, знает, что такое 
гостиница.
"Может, нам добавить рестораны в наши гостиницы, как в пятизвездочных отелях?"
Фэн
 Юй покачал головой. "Нет необходимости. Достаточно будет небольшой 
кухни. Мы будем предоставлять только завтрак. То, что мы делаем, должно 
быть сетью бюджетных отелей". Почему это называется сетью бюджетных 
отелей? Потому что людям удобно останавливаться здесь, это дешево и 
чисто. В традиционных отелях есть рестораны, развлечения, магазины и 
т.д. Мы не будем делать все это.
Нашими целевыми клиентами будут путешествующие бизнесмены и обычные люди. О... Студенты университета тоже".
"Студенты
 университета? Почему студенты будут останавливаться в гостиницах?" 
спросил Чжун Цинсянь. Все студенты университетов должны жить в 
общежитиях.
Фэн Юй посмотрел на Чжун Цинсяня. "Эх... Старина 
Чжун... ты должен идти в ногу с модой. Позволь мне спросить тебя. Сейчас
 все больше студентов встречаются? Когда они сильно влюблены и не могут 
себя контролировать, куда им идти? В университетском общежитии действуют
 строгие правила, и им не разрешается ходить друг к другу в комнаты. 
Поэтому они могут искать только отель!"
Чжун Цинсянь намеренно сказала. "Похоже, у тебя большой опыт."
*кашель*
 "Я только слышал об этом. Мы откажемся от услуг в других областях и 
сосредоточимся на главном, а именно на проживании. Мы должны сделать все
 возможное в этой области. Люди останавливаются в отелях только для 
того, чтобы переночевать, а если им нужны другие услуги, они могут пойти
 в другое место. Я помню, что напротив наших гостевых домов есть 
рестораны, и некоторые из них довольно большие. Но завтрак - это 
обязательное условие, и предоставление завтрака может привлечь 
клиентов."
"Есть ли еще что-нибудь, на что стоит обратить внимание?"
Фэн
 Юй вспомнил бюджетные гостиницы, в которых он останавливался раньше в 
своей предыдущей жизни. Он подумал о различиях в обустройстве номеров и 
комнат в гостевых домах.
"Во многих наших номерах две кровати, а в
 некоторых даже три, верно? Переделать номера с тремя кроватями в 
двухместные и назвать их Executive Standard Room. Замените кровати в 
некоторых номерах на двуспальные. Это будет предназначено для пар и 
людей, которые привыкли спать на больших кроватях. Кроме журнального 
столика и нескольких стульев, в некоторые номера добавить диван. Во всех
 комнатах должен быть телевизор, а в некоторых - интернет-кабели..."
"Подождите минутку. Ты можешь замедлиться? Мне нужно записать это". Чжун Цинсянь достал ручку для записи и положил ее на стол.
Черт! Почему я чувствую, что теперь работаю на тебя?
"Менеджер Фэн, у меня есть несколько вопросов по поводу того, что вы сказали.
Вы упомянули, что номера с тремя кроватями будут переоборудованы под 
две кровати, а затем в них будет установлен диван. Что если для наших 
гостей не хватит кроватей?"
Фэн Юй пристально посмотрел на Чжун Цинсянь. "Разве это не лучше? Они должны забронировать две комнаты вместо одной!"
"Интернет-кабель, о котором вы упомянули, очень дорогой".
"Номера
 с интернетом будут называться Executive Business Suite, и интернет 
будет предоставляться гостям бесплатно. Но они должны принести свой 
собственный ноутбук. Мы вернем плату за интернет из стоимости номера".
Как вы думаете, есть ли в отелях бесплатные вещи? Даже бесплатные туалетные принадлежности включены в стоимость номера!
Отель "Цзиньцзян

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, откуда у тебя все эти идеи? Из того, что вы сказали, 
этот отель кажется неплохим. Возможно, он не так хорош, как те 
пятизвездочные отели, но он не так далеко по сравнению с ними."
"Вы
 тоже останавливались в этих пятизвездочных отелях раньше. Кроме больших
 номеров и люксов, что еще у них есть? Этот отель - всего лишь место для
 ночлега путешественников. Нам нужно только поддерживать обслуживание 
клиентов".
"После того, как эта сеть отелей достигнет больших 
масштабов, эксплуатационные расходы и гостиничные принадлежности 
снизятся, и она станет более прибыльной, чем наши гостевые дома". Чжун 
Цинсянь рассмеялся.
"Это верно. Но в комнате мы должны разместить 
некоторые дополнительные предметы. Хммм... позвоните позже Камеде Масао,
 и он скажет вам, какие предметы нужно разместить в комнатах. Помните, 
что эти дополнительные предметы платные, и это будет дороже, чем 
покупать на улице. Это так же, как покупать еду в поездах".
Фэн Юй
 подумал немного и решил, что в номерах должны быть презервативы. В этой
 области гостиничная индустрия Японии более развита, чем в США.
"О, хотя в отеле нет ресторанов, что нам делать, если гость проголодается ночью?"
"На
 нашей стойке регистрации будет лапша быстрого приготовления". ответил 
Чжун Цинсянь. Это ты не хочешь, чтобы в отеле были рестораны.
Фэн 
Юй покачал головой. "Вы хотите, чтобы наши гости спускались по лестнице к
 стойке регистрации, чтобы купить лапшу быстрого приготовления? Даже 
если у нас есть лифт, гости будут чувствовать, что это неудобно. Они 
могут проголодаться после душа. Поэтому в наших номерах должна быть 
какая-то еда, например, лапша быстрого приготовления Lehaha, ветчина Tai
 Hua, консервированные овощи и т.д. Мы также можем разместить в номере 
дистиллированную воду Lehaha, напитки, пиво и т.д. На все это должны 
быть четко указаны цены, чтобы гость знал, что он должен за это 
заплатить.
В гостевых домах, входящих в холдинг, такие услуги 
есть, но в большинстве из них их нет. В основном этим занимаются 
менеджеры гостевых домов.
Чжун Цинсянь подумал немного и решил, что это хорошая идея, так как это будет еще один канал сбыта для продукции Lehaha.
"В
 каждой комнате должен быть электрический чайник, причем чайники должны 
быть нашими чайниками с автоматическим отключением электричества "Ветер и
 дождь". Во всех комнатах должны быть кондиционеры..."
"Подождите. Во всех комнатах должны быть кондиционеры?! Нам понадобится много кондиционеров. Это необходимо?"
"Нет.
 Это нужно для того, чтобы отличать наши отели от других. Это как 
телевизор. Если в наших номерах не будет телевизора, то они будут похожи
 на те грязные мотели. Мы можем оборудовать наши номера обычными 
маленькими кондиционерами, а в будущем, когда построим новые отели, 
переоборудуем их в централизованные кондиционеры". Круглосуточный доступ
 к горячей воде, чистота в комнате, постельное белье и т.д..... очень 
важны, и вы также должны обратить на это внимание."
"Хорошо. Я закреплю все, что вы сказали, и сделаю это стандартом нашей гостиницы Юэ Лай".
"Это будет не только стандарт гостиницы "Юэ Лай". Мы станем стандартом бюджетной гостиничной индустрии!"
Чжун Цинсянь потерял дар речи. Бюджетная гостиница также требует стандарта? Стандарт индустрии?!
Фэн Юй увидел выражение лица Чжун Цинсяня и решил преподать ему урок.
"Старина Чжун... Как вы различаете уровни компаний?"
"По их масштабу или рыночной стоимости?"
Фэн
 Юй покачал головой. "Неправильно. Лучшая компания будет устанавливать 
отраслевые стандарты. Например, стандарты DVD индустрии Wind and Rain 
Electronic. Все, кто производит DVD-плееры, должны следовать нашим 
стандартам. Наши розничные цены стали стандартом стоимости для других 
производителей. Производители, чья себестоимость выше наших розничных 
цен, будут ликвидированы. Вот почему мы самые крупные".
"Компании 
второго уровня сосредоточатся на брендах. Songjiang Motors и Lehaha - 
бренды, которые знают все. Но мы все равно должны следовать чужим 
стандартам, а наши конкуренты могут представить новые бренды. Например, 
Lenovo, Jianlibao и т.д.".
Компании третьего уровня продают продукты и услуги.
Например, XX TV предоставляет хорошее послепродажное обслуживание и 
ремонт. Что это значит? Это значит, что их телевизоры легко ломаются. 
Некоторые продукты не имеют брендов и по-прежнему хорошо продаются. У 
компаний этого уровня низкая сопротивляемость рыночным силам."
"Компании
 четвертого уровня, который также является самым низким уровнем, продают
 на основе цен. Это означает, что они используют дешевую продукцию для 
выхода на рынок. Для этого требуется дешевая рабочая сила, а продукция, 
которую они производят, не имеет технологических элементов и не 
нуждается в послепродажном обслуживании. Эти компании хуже 
сопротивляются рыночным силам. Если цены на сырье вырастут, их продукция
 перестанет быть конкурентоспособной, и компании, возможно, придется 
закрыться."
"Проще говоря. Установление стандартов эквивалентно 
лидеру или главе компании. Компании, которые фокусируются на брендах, 
эквивалентны начальнику отдела и должны следовать стандартам. Как только
 лидер сменится, стандарты изменятся, и они должны будут заново 
адаптироваться к новым изменениям. Те, кто производит продукцию и 
услуги, подобны рабочим на нижних уровнях. Они всегда должны следовать 
указаниям вышестоящих. Те, кто продает по ценам, похожи на машины. Они 
управляются рабочими и могут зарабатывать деньги, только если двигаются 
быстро. Но если однажды они не смогут двигаться достаточно быстро, они 
будут устранены с рынка!"
"Итак, как вы думаете, должны ли наши 
отели устанавливать стандарты? Мы должны устанавливать стандарты 
обслуживания, ценовые стандарты, стандарты оснащения номеров и т.д. Мы 
должны позволить другим копировать нас, и это единственный способ 
сохранить наши преимущества. Мы даже можем использовать эти стандарты в 
качестве барьеров для других конкурентов. Возможно, найдутся люди, 
которые захотят создать сеть бюджетных отелей, как мы. Но у них не будет
 достаточно средств для ее создания. Одного наличия телевизора и 
кондиционеров в каждом номере достаточно, чтобы остановить многих людей 
от вхождения в эту отрасль!"
Чжун Цинсянь погрузился в раздумья. Похоже, в каждой отрасли есть свои стандарты.
Если это так, то они должны быть теми, кто устанавливает стандарты, а не теми, кто им следует.
"Хорошо.
 Вы можете спросить Камеду Масао о его мнении по поводу этих стандартов.
 Гостиничная индустрия Японии более развита, чем у нас, особенно 
бюджетные отели. Вы должны обратить внимание на обслуживание клиентов и 
чистоту нашего отеля... о... вы также можете подготовить несколько 
комнат с почасовой оплатой для отдыха гостей".
"Номера с почасовой оплатой?"
Фэн Юй вздохнул. Почему Чжун Цинсянь такой медлительный?
"Подумайте о гостиницах, расположенных рядом со школами. Студенты не решатся оставаться на ночь за пределами общежития, верно?"
Чжун
 Цинсянь наконец понял, что имел в виду Фэн Юй. Он вздохнул. Нынешние 
дети... В его время ни один студент не был бы таким смелым.
Внезапно
 Чжун Цинсянь вспомнил о своей дочери, и его лицо изменилось. Он достал 
свой телефон и сказал Фэн Юю. "Извините, мне нужно позвонить".
Чжун Цинсянь вышел, разговаривая по телефону.
Фэн
 Юй пожал плечами, на его лице появилась злая улыбка. Видишь... вот 
минусы рождения дочери. Ты будешь постоянно беспокоиться о ней. Сын 
гораздо лучше, так как родители не будут беспокоиться о том, что им 
воспользуются!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй скрестил ноги и допил банку энергетического напитка "Ци Ли" до
 возвращения Чжун Цинсянь. Он забыл, что его дочь живет с его женой.
"Менеджер
 Фэн, я попрошу своих людей начать реструктуризацию наших гостевых 
домов. После этого мы используем имеющиеся у нас средства, чтобы 
приобрести гостевые дома у наших дочерних компаний. Не могли бы вы 
помочь мне проинформировать Bing City Machinery Manufacturing Group?"
"Э... э... э... э... я еще не закончил". Фэн Юй остановил Чжун Цинсянь от ухода. "Сколько у нас гостевых домов?"
"Город
 Бин, Шэньян, Пекин, Тяньцзинь, Сяньян, Шанхай, Цзиньлин, Сычуань, 
Сямынь, Шэньчжэнь, Гуанчжоу, Хэфэй, Нинбо... всего 24 гостевых дома. Это
 довольно много, верно?"
Фэн Юй покачал головой. "Масштаб этой 
гостиничной сети должен быть больше. Во-первых, каждый провинциальный 
город и более крупные города должны иметь наши филиалы. В таких городах,
 как Пекин и Шанхай, должно быть больше одного филиала. Мы также должны 
рекламировать гостиницу "Юэ Лай". Так мы быстрее установим стандарты".
"Сможем
 ли мы справиться с созданием стольких филиалов сразу? Нам все еще нужно
 искать подходящие места для создания новых отелей. Вы хотите сказать, 
что мы приобретем существующие отели?"
"Приобретать и 
реконструировать. Это будет быстрее, к тому же у этих отелей уже есть 
клиенты. Помните, мы должны выбрать лучшие места. Таким образом, 
заполняемость будет выше". напомнил Фэн Юй.
"Это легко. Мы просто 
выберем отели рядом с нашими гипермаркетами Тай Хуа. Вокруг наших 
гипермаркетов много небольших отелей, и это не слишком хлопотно. Но наши
 инвестиции будут намного выше".
"Не беспокойтесь об этом. Мы 
точно сможем получить высокую прибыль от этих инвестиций. Наши цены 
должны быть ниже. Сколько наши гостевые дома берут за стандартный 
номер?"
"Примерно от 60 до 100 юаней. В разных городах разные цены, так как уровень жизни разный".
Это
 дешево? Фэн Юй вспомнил, что в прошлой жизни он с женой останавливался в
 гостинице с почасовой оплатой, и это стоило около 80 юаней.
В 
небольших мотелях в некоторых городах за номер теперь берут всего 20-25 
юаней. В номерах есть горячая вода и телевизор. Но телевизор нечеткий, а
 горячая вода подается только в определенное время. Комнаты также очень 
маленькие, а в некоторых даже нет окон.
Расценки в больших 
гостевых домах варьируются от 50 юаней до нескольких сотен юаней, 
поскольку они зависят от оснащенности номеров.
В некоторых крупных
 пятизвездочных отелях цена за ночь составляет от нескольких сотен юаней
 до нескольких тысяч юаней. Эти пятизвездочные отели ориентированы на 
элитный сегмент и являются очень дорогими.
"Как вы думаете, 
сколько мы должны брать за наши номера с учетом всех удобств, о которых я
 говорил ранее? Как вы думаете, мы можем немного поднять цены?".
"Поднять цены? Разве вы не говорили, что этот бюджетный отель должен быть дешевым?" Чжун Цинсянь в замешательстве.
"Но
 наши услуги и номера лучше. Наши номера могут быть даже лучше, чем в 
некоторых отелях со звездным рейтингом. Если другие отели хотят иметь те
 же стандарты, что и наши номера, их управленческие и другие расходы 
будут выше, чем у нас. Таким образом, наша прибыль будет выше, чем у 
них, при условии, что их тарифы будут такими же, как у нас".
"Хорошо.
 Проведите исследование рынка и посмотрите, сколько стоят эти обычные 
отели и гостевые дома. Также сравните цены тех трехзвездочных отелей. О,
 проведите опрос среди продавцов, чтобы узнать, сколько они готовы 
заплатить за номер в отеле. Что касается наших цен, я думаю, будет 
хорошо, если мы поднимем цены на 50%".
"Что? Мы собираемся поднять цены на столько?".
"Это
 много? 60 юаней будут увеличены до 90 юаней, но наши услуги будут 
другими. Мы хотим отличаться от этих дешевых мотелей. Мы не можем после 
стольких инвестиций брать те же цены, что и эти мотели, верно? Хотя мы 
не проиграем им, когда дело дойдет до ценовой войны, это снизит наши 
стандарты".
"Они могут не захотеть останавливаться у нас, если мы 
установим высокие цены. Некоторые существующие клиенты могут выбрать 
другие отели".
"Старина Чжун, я уже приводил в пример супермаркет "Тай Хуа". Почему вы так медлите?
У супермаркетов Tai Hua есть тактика привлечения и удержания клиентов. Членские карточки!" напомнил Фэн Юй.
"Вы хотите сказать, что эта сеть отелей тоже может внедрить членские карточки?"
"Почему
 бы и нет?" спросил Фэн Юй у Чжун Цинсяня. "Преимущества для членов сети
 в том, что они могут получать скидки на номера в зависимости от их 
уровня членства, делать предварительное бронирование и получать 
приоритет при бронировании номеров".
"Скидки на номера?"
"Конечно.
 Это нормально - брать более высокие цены в пик сезона. Но в непиковый 
сезон мы должны проводить акции, особенно для наших членов. Мы должны 
дать им почувствовать, что членство в нашей сети отелей стоит того, 
чтобы они думали о наших отелях в будущем, когда будут искать место, где
 остановиться. Кроме того, они будут приводить своих друзей, чтобы те 
останавливались у нас. Хотя не все захотят стать членами нашей сети, 
сохранение существующих клиентов будет полезно для наших продаж".
"Какую скидку мы должны предоставить?" спросил Чжун Цинсянь.
"Скидка
 будет основана на различных уровнях членства. Мы можем предоставить 5%,
 8%, 12%, 15% и даже 20% скидки от стоимости номера. Таким образом, мы 
увеличим стоимость номеров всего на 20-30%. С нашими лучшими номерами, я
 думаю, больше людей предпочтут остановиться у нас. Независимо от уровня
 членства, мы предоставим ваучеры на завтрак, и он будет ограничен двумя
 людьми на номер".
"О... меню завтрака должно состоять не только 
из мясных булочек, конге и т.д. Мы должны дать нашим гостям больше 
разнообразия. Это будет похоже на шведский стол, и гость сможет выбрать 
то, что хочет. Это заставит их почувствовать, что завтрак стоит того, и 
обычные гости могут купить ваучеры на завтрак, если захотят. Но ваучеры 
будут стоить не менее 10 юаней!".
"Завтрак будет стоить 10 юаней? Это слишком дорого?"
"Попросите
 их стать членами клуба. Члены клуба будут завтракать бесплатно и при 
этом получать скидку на проживание". ответил Фэн Юй.
Чжун Цинсянь рассмеялась. "Ты еще можешь подумать о том, чтобы продвигать наше членство через завтрак.
Тогда, сколько мы должны брать за членство?".
"Она
 должна быть примерно равна нашим убыткам от тарифов на три комнаты. 
После этого мы можем ввести некоторые поощрительные схемы для членов 
клуба. Например, бесплатное повышение уровня членства после того, как 
член проживет у нас определенное количество ночей. На сигареты и напитки
 будут скидки и т.д. Остальное вы все можете придумать сами". Фэн Юй 
стало лень думать дальше.
Фэн Юй знает только это и ничего больше.
Чжун
 Цинсянь глубоко впечатлен. Менеджер Фэн хорошо разбирается в любом 
деле. Я только предложил, а он может высказать столько замечательных 
идей по улучшению бизнеса. Он просто гений.

    
  





  


  

    
      Закончив свои дела в Китае, Фэн Юй вернулся в США. Кроме Ральфа, 
вместе с ним в США находится Камеда Масао. На этот раз все собрались в 
Nvidia, чтобы поздравить их с тем, что они стали крупнейшим в мире 
поставщиком графических процессоров.
После того как Фэн Юй получил
 контрольный пакет акций Nvidia, Nvidia не испытывала недостатка в 
средствах и приостановила свои планы по выходу на биржу.
Nvidia 
также объединилась с компанией 3DFX и получила графические технологии 
этой компании. Это слияние сделало Nvidia еще сильнее.
Развитие 
Nvidia после слияния было примерно таким же, как и в предыдущей жизни 
Фэн Юя. Их видеокарты уже стали лучшими в отрасли.
Графические карты ATI Technologies и IBM сейчас отстают от Nvidia.
Фэн
 Юй сказал Хуанг Цзяньшеню, что Nvidia сейчас нужно сохранить лидерство в
 своих технологиях и сосредоточиться на своих видеокартах. В будущем при
 упоминании видеокарт первым брендом, который придет им на ум, будет 
Nvidia.
На данный момент дела у Nvidia идут хорошо. Их технологии 
являются самыми передовыми в отрасли. Они сохранят это преимущество над 
конкурентами и в будущем.
Для продвижения этого бренда Фенг Ю предложил Nvidia следующее предложение. Купить награду.
Лишь
 немногие из наград, организуемых различными СМИ, журналами, 
профессиональными организациями, являются справедливыми. Просто 
посмотрите на "Оскар". Высшие награды монополизированы крупными 
компаниями. Фильмы небольших компаний могут быть номинированы лишь в 
самом крайнем случае.
На этот раз Nvidia станет лучшей полупроводниковой компанией в мире благодаря .
Это
 будет хорошим рекламным ходом, если Nvidia будет выбрана лучшей 
компанией. Хотя это не профессиональный журнал по электронике, никто не 
может сомневаться в его влиянии.
В прошлом году у Nvidia была 
возможность занять первое место. Но в итоге Nvidia заняла третье место. В
 то время многие технологии Nvidia были самыми передовыми в отрасли.
Nvidia
 заняла только третье место, потому что знает, что Wind and Rain 
Holdings является основным акционером, а крупнейшим акционером Wind and 
Rain Holdings является Фэн Юй.
Фэн Юй ранее насмехался над журналами , , и т.д. Почему эта награда досталась Nvidia?
В
 любом случае, эта награда не имеет ничего общего с возможностями 
компании. Nvidia обладает самыми передовыми технологиями в отрасли. Тем 
не менее, ее масштабы нельзя сравнивать с другими полупроводниковыми 
компаниями. В конце концов, Nvidia добилась успеха только два года 
назад, и известность ее бренда недостаточно высока.
Премия "Оскар"
 - это то же самое. Многие кассовые провалы могут получить награды, но 
те кассовые хиты могут получить только утешительные награды. Это 
подстроено? Кто может доказать, что это подстроено?
Получит ли 
Nvidia эту награду, зависит от . Предположим, что Nvidia не захочет 
получить эту награду. В этом случае она может придумать несколько 
случайных оправданий, чтобы сказать, что Nvidia недостаточно хороша, 
чтобы стать первой в отрасли.
Лучшая компания в отрасли и второе 
место отличаются как небо и земля. Это как золотой медалист и серебряный
 медалист. Люди будут помнить золотого медалиста, и это будет записано в
 истории. Многие, кто не смотрит бег с барьерами, также знают, что Лю 
Фэй выиграл золотую медаль и установил мировой рекорд. Кроме тех, кто 
смотрит бег с барьерами, кто запомнит серебряного призера?
Пришло время судить награду этого года, и Хуан Цзяньшэн волнуется.
Поэтому
 Хуан Цзяньшэн связался с Камеда Масао, надеясь, что Камеда Масао сможет
 ему помочь. Если речь идет о журналах, связанных с технологиями, Хуан 
Цзяньшэн легко справится с ними.
Камеда Масао также беспомощен, 
ему все равно, что он говорит. Но надеется установить хорошие отношения с
 Фэн Юем. Они чувствовали, что у Фэн Юя нет никакой ненависти к деловым 
журналам, иначе он не согласится на интервью.
"Хотите взять у меня интервью?"
"Это
 не обязательно вы. Говорят, представитель Wind and Rain Holdings тоже 
подойдет". сказал Хуан Цзяньшэн и посмотрел на Камеду Масао.
Камеда
 Масао смущенно засмеялся. "Босс, я буду очень рад, если они смогут 
взять у меня интервью. Это поднимет статус меня и моей семьи. Но они 
хотят взять интервью у представителя Wind and Rain Holdings, на что я не
 смею согласиться".
Фэн Юй не любит, когда у него берут интервью. 
Камеда Масао старался избегать интервью, кроме интервью о его компании 
"Шестое чувство". В глубине души Камеда Масао желал, чтобы он мог 
представлять Wind and Rain Holdings, чтобы у него хоть раз взяли 
интервью. Особенно, если интервью будет давать такой ведущий деловой 
журнал, как .
Фэн Юй задумался на некоторое время. Он не принимает
 интервью, но если он запретит другим принимать интервью, это будет 
слишком. Многие люди последовали за Фэн Юем из-за денег, а некоторые - 
из-за славы.
Камеда Масао не испытывает недостатка в деньгах. Даже
 во время краха Nasdaq цены на акции компании "Шестое чувство" упали 
незначительно, и это одна из первых компаний, которая восстановилась 
после краха. Цены на акции все еще растут.
С учетом акций компании
 "Шестое чувство" и акций холдинга "Ветер и дождь", чистые активы Камеды
 Масао составляют более 1 миллиарда долларов США!
1 миллиарда 
долларов США достаточно для того, чтобы многие люди могли потратить 
несколько жизней. Кроме того, компания "Шестое чувство" по-прежнему 
приносит высокую прибыль.
Камеда Масао хочет построить свою карьеру и поднять статус своей семьи. Слава очень важна для семьи.
Фэн
 Юй похлопал Камеду Масао по плечу. "Иди и свяжись с ним. Мы продадим им
 свежую новость. Речь идет о многомиллиардной компании, подделывающей 
свои счета. Это эксклюзив. Я думаю, они будут знать, что делать".
Камеда
 Масао шокирован. "Босс, вы говорите, что компания, которая стоит 
миллиарды, подделывает свои счета?! Они все еще не выучили урок после 
того, что случилось с Enron?"
"Когда компания разорится, если не 
будет фальсифицировать отчетность, что, по-вашему, будут делать эти 
капиталисты? Nvidia и компании "Шестое чувство" требуется продвижение. 
Если возможно, возьмите с собой AIWA". сказал Фэн Юй после некоторого 
раздумья.
Камеда Масао обрадовался, когда услышал это. Босс хочет, чтобы он также продвигал компанию "Шестое чувство".
"Не
 волнуйтесь, босс. Я буду ставить преимущества компании на первое место.
 Графическая карта Nvidia - лучшая. Думаю, мы сможем продвигать и наши 
игры "Ветер и дождь"".
Фэн Юй улыбнулся и похлопал Камеду Масао по
 плечу. "Я верю в тебя. Просто позвони им сейчас. Я расскажу тебе о той 
компании после того, как ты им позвонишь. Я уже собрал доказательства 
того, что эта компания фабрикует свои счета".
Nvidia

    
  





  


  

    
      Камеда Масао вернулся через некоторое время. доволен интервью Камеды Масао, но лучше было бы взять интервью у Фэн Юя.
Хотя
 Фэн Юй не согласился на интервью, Камеда Масао раскрыл часть 
эксклюзивной революционной новости. Эта новость напомнила об 
обанкротившейся компании Enron.
Многие акционеры компании богаты и знают, сколько денег они могут заработать на этой новости.
Они
 немедленно отправляют своих репортеров в Сан-Франциско, чтобы взять 
интервью у Камеды Масао. Если бы Камеда Масао не сказал им, что он 
сегодня занят, они бы прилетели сегодня же.
Хуан Цзяньшэн уехал, узнав, что вопрос с Nvidia решен. Он очень занят, поскольку Nvidia все еще находится на стадии развития.
В
 офисе остались только Фэн Юй, Ральф и Камеда Масао. Ральф заварил три 
чашки чая и принес их. Он уже некоторое время работал у Фэн Юя и привык 
пить этот горький зеленый чай.
Камеда Масао - японец и любит пить зеленый чай.
Фэн Юй сделал глоток и кивнул. Этот чай... может утолить его жажду!
Камеда
 Масао очень хочет узнать, какая компания была замешана в бухгалтерских 
махинациях. Но сейчас он может только терпеливо ждать Фэн Юя.
Фэн Юй отставляет чашку с чаем и спрашивает. "Камеда, ты знаешь о WorldCom?".
"WorldCom?
 Я знаю об этой компании. Это вторая телекоммуникационная компания в 
США. Она уступает только AT&T. На пике своего развития в прошлом 
году WorldCom стоила более 180 миллиардов долларов США. Но после того, 
как лопнул интернет-пузырь, сейчас она стоит около 70 миллиардов 
долларов. Босс, вы хотите сказать, что WorldCom фабрикует свою 
отчетность?".
Камеда Масао считал, что это невозможно. WorldCom - 
более крупная компания, чем Enron, и это крупнейший в мире 
интернет-провайдер. Если она будет вовлечена в бухгалтерский скандал, 
цены на ее акции упадут, как у Enron. Если никто не приобретет их акции,
 единственный выход - обанкротиться".
"Все верно. Эта компания - WorldCom. Развитие WorldCom очень интересно.
Если вы внимательно изучите финансовый отчет WorldCom, то обнаружите, 
что во время кризиса Dotcom компания быстро расширялась. Они расширялись
 за счет приобретения других компаний, причем деньги использовались не 
из их прибыли. Это происходит за счет выпуска акций. Это означает, что 
WorldCom использует деньги своих инвесторов для расширения...".
WorldCom
 не нужно было платить большую сумму наличными, чтобы приобрести каждую 
компанию. Чтобы получить контрольный пакет, они обменивались акциями, 
выпуская новые акции для обмена или используя уже имеющиеся. Даже 
наличные деньги они использовали в основном из средств, привлеченных 
путем выпуска новых акций.
Выгода от такого поведения заключается в
 простоте управления и использовании наименьших затрат для расширения 
компании. Такое поведение является тактикой для привлечения наличности и
 не принесет много пользы компании. Но если слияние будет достаточно 
большим, чтобы сформировать монополию, компания получит от этого выгоду.
В
 обычных условиях дополнительная эмиссия акций подобна добавлению воды в
 вино. Большинство инвесторов сбросят свои акции, чтобы избежать этого 
риска. Но WorldCom добивалась "хороших результатов" с момента выхода на 
биржу. Многие банки поддержали их, и вместо того, чтобы сбросить акции, 
инвесторы продолжали покупать их, подталкивая цены на акции WorldCom 
вверх.
В итоге WorldCom за несколько лет выросла из компании 
стоимостью чуть более 1 миллиарда до 180 миллиардов. Фэн Юй вспомнил, 
что в его прошлой жизни акции WorldCom стоили почти 200 миллиардов. Но в
 этой жизни Фэн Юй рано сбросил акции Microsoft, а Nasdaq не достиг 
пика. Это привело к тому, что рыночная стоимость WorldCom не достигла 
такого высокого уровня, как в предыдущей жизни Фэн Юя.
Но хорошо то, что цены на акции WorldCom не упали так быстро, как в предыдущей жизни Фэн Юя.
Хотя кризис дот-комов очень серьезен, генеральный директор WorldCom вселил уверенность в инвесторов своими словами.
Наша цель - не завоевание доли рынка или глобализация. Наша цель - стать компанией № 1 на Уолл-стрит!
Это заявление заставило многих инвесторов вложить деньги в акции компании.
Но поворотный момент наступил в конце прошлого года.
В
 конце прошлого года WorldCom попыталась объединиться с корпорацией 
Sprint, третьей по величине телекоммуникационной компанией в США. 
Стоимость слияния составила почти 130 миллиардов долларов США!
Это
 самое дорогое слияние в истории. В случае успеха WorldCom обгонит 
AT&T как крупнейшую телекоммуникационную компанию в мире.
Но 
слияние было отменено из-за антимонопольных проблем в Европе и США. Они 
посчитали, что это слияние станет монополией, а любые компании, 
создающие монополии, должны быть разрушены.
После того как слияние
 было отменено, WorldCom сильно пострадала. Как упоминалось ранее, 
WorldCom использовала приобретения и слияния для поддержания цен на свои
 акции. Если бы слияние со Sprint Corporation прошло успешно, цены на их
 акции взлетели бы вверх.
Во время слияния WorldCom была сильно 
погрязла в долгах. Более 50 банков выдали WorldCom кредиты на сумму 
более 100 миллионов долларов США каждый, и WorldCom продолжала получать 
кредиты от других банков. Они обсудили с некоторыми банками, что получат
 дополнительный кредит в размере более 2,5 миллиардов долларов США от 25
 банков.
Без дополнительных кредитов WorldCom не сможет работать. 
Коэффициент задолженности компании очень высок, но эти банки были 
вынуждены выдать им дополнительные кредиты, иначе WorldCom не сможет 
погасить предыдущие кредиты.
Чтобы поддерживать цены на свои акции
 и привлекать инвесторов, WorldCom пришлось пойти на риск. Они 
использовали некоторые бухгалтерские "трюки", чтобы раздуть свои доходы и
 создать ложное впечатление, что они получают прибыль.
Но разница 
между WorldCom и Enron заключается в раздутой цифре. WorldCom раздул 
свою прибыль намного больше. Эта цифра в несколько раз превышает то, что
 делала Enron на протяжении многих лет.
После того как Фэн Юй рассказал все это Камеде Масао, он передал ему результаты расследования Ральфа.
"Вот доказательства".
Камеда Масао недоверчиво посмотрел на Фэн Юя. "Босс, как вы узнали, что WorldCom может быть замешан в бухгалтерских махинациях?"
Фэн Юй указал на финансовый отчет WorldCom. "Посмотрите внимательно.
Аудиторская фирма, которую нанял WorldCom, та же, что и Enron!".

    
  





  


  

    
      Фэн Юй позвонил Кириленко и Фу Жунци, чтобы сказать им, что нужно сократить количество акций WorldCom.
После того как Ральф разоблачит этот бухгалтерский скандал, с WorldCom будет покончено.
Через три дня вышел последний номер журнала.
Босс финансового института на Уолл-стрит начал читать последний номер журнала и другие деловые журналы на работе.
Вдруг босс увидел азиатское лицо на обложке журнала .
Это вызвало интерес босса, и он начал читать первым. Это решение уберегло его от огромных убытков.
О,
 этот человек - Камеда Масао, президент Wind and Rain Holdings. Это 
легендарная компания Фэна. А? Этот Камеда Масао до сих пор является 
председателем первой компании индустрии для взрослых, которая вышла на 
биржу. Он действительно гений.
Подождите... что Камеда Масао сказал в интервью?! WorldCom замешана в бухгалтерских махинациях?!
Босс
 быстро пролистал следующие несколько страниц. Это статья с 
доказательствами того, что WorldCom сфабриковал свои счета. В статье 
говорилось о том, что в финансовом отчете компании не учтено по меньшей 
мере 4 миллиарда долларов США. Это 4 миллиарда долларов США!
Босс 
немедленно поднимает трубку телефона. "Сбросьте все наши акции WorldCom!
 Плевать на потери. Просто сделайте это немедленно!"
В то же время
 многие люди также начали сбрасывать свои акции WorldCom. Посмотрите на 
Enron. Вы хотите придержать акции WorldCom и дождаться их 
восстановления? Вперед. К тому времени ваши акции станут бесполезной 
бумажкой!
Комиссия по ценным бумагам и биржам США уже давно 
обратила внимание на WorldCom, поскольку коэффициент задолженности 
компании был слишком высок. WorldCom использовала кредиты и выпускала 
новые акции для приобретения компаний, которые были крупнее ее.
Сегодня
 сотрудники SEC обратили внимание на статью, опубликованную в . В ней 
говорится, что WorldCom выдала кредит в 366 миллионов долларов США 
своему генеральному директору Эбберсу без залога. Он набивает свои 
карманы за счет средств компании.
В конце прошлого и начале этого 
года компания WorldCom не включала свои расходы на расширение в свои 
активные счета, а включала их в свои капитальные расходы. Эта маленькая 
хитрость принесла WorldCom почти 3 миллиарда долларов США прибыли на 
бумаге.
Прибыль в размере почти 1 миллиарда долларов США в прошлом
 году и 300 миллионов долларов США в первом квартале этого года 
сфабрикованы. На самом деле WorldCom понес огромные убытки.
Только проценты по кредитам составляют огромную сумму, а деятельность WorldCom была средней. Как они могут получать прибыль?
Если WorldCom прибылен, то почему он до сих пор запрашивает более 250 миллионов долларов США у 25 банков?
Если
 бы этот скандал был разоблачен другими журналами, люди могли бы еще 
сомневаться. Но именно этот журнал раскрыл это мошенничество.
Более того, в статье указывалось, что WorldCom использовала ту же аудиторскую фирму, что и Enron. Arthur Andersen.
Этих
 двух скандалов достаточно, чтобы обрушить компанию Arthur Andersen. 
Arthur Andersen - одна из лучших аудиторских фирм в мире. Но кто теперь 
осмелится нанять их?
Люди заподозрят, что отчетность компании 
сфабрикована, если они привлекут Arthur Andersen для проведения аудита. 
Даже если компания невиновна, другие могут не поверить в это.
На 
следующий день после раскрытия этого скандала SEC начала расследование в
 отношении WorldCom и ее кредита Эбберсу на 366 миллионов долларов.
Они немедленно выдвинули против WorldCom обвинения в мошенничестве.
Буш,
 находившийся с визитом в других странах, был в ярости. Это крупнейший 
интернет-провайдер в мире и вторая по величине телекоммуникационная 
компания в США. Как они могут быть замешаны в бухгалтерских махинациях?!
 Это позор для США".
После того как Буш стал президентом, 
экономика США пострадала из-за пузыря дот-комов. Во время правления 
бывшего президента экономика США развивалась хорошо, но это было лишь 
прикрытие.
Если бы не такие компании, как Enron и WorldCom, 
сформировался бы интернет-пузырь? Сейчас Буш не окажется в такой сложной
 ситуации.
Ему пришлось искать сотрудничества с другими странами, чтобы улучшить экономику США.
Кредитный
 рейтинг WorldCom был немедленно скорректирован до самого низкого. С 
таким кредитным рейтингом эта компания обречена на провал.
Одновременно
 25 банков, у которых WorldCom хотела получить кредиты, подали на 
WorldCom в суд за мошенничество. Даже те банки, которые не вернули свои 
долги, присоединились к ним, чтобы подать в суд на WorldCom за 
раздувание прибыли для получения кредитов.
Цены на акции WorldCom 
упали быстрее, чем акции Enron. Это также доказывает, что инвесторы с 
опаской относятся к подобным мошенничествам.
Но через несколько 
дней несколько аудиторских фирм обнаружили еще два бухгалтерских 
мошенничества. Мошенничество, которое раскрыл Камеда Масао, 
подтвердилось, и сумма мошенничества составила почти 8 миллиардов 
долларов США!
Цены на акции WorldCom упали. Некоторое время назад 
ее стоимость составляла 7 миллиардов долларов США, а теперь она 
сократилась до 2 миллиардов долларов США. Эта сумма продолжает падать.
Все начали сбрасывать акции WorldCom, но многие застряли с акциями. В результате цены на акции WorldCom продолжают падать.
WorldCom
 немедленно заменяет своего генерального директора, но было уже слишком 
поздно. Хотя новый генеральный директор утверждает, что в результате 
переговоров они получили 2 миллиарда долларов инвестиций и могут 
продолжать предоставлять своим клиентам высококачественные услуги, ему 
никто не поверил.
Еще до того, как закончилось наказание WorldCom, цены на акции компании упали ниже цены IPO.
Теперь
 WorldCom оценивается ниже своей реальной стоимости. В конце концов, у 
WorldCom все еще много основных фондов. Стоимость этих основных фондов 
составляет более 2 миллиардов долларов США. Но этих основных средств 
недостаточно для погашения долгов.
Поэтому WorldCom подала заявление о банкротстве гораздо раньше, чем Enron.
Фэн Юй и остальные смогли урегулировать свои короткие позиции и получили небольшую прибыль.
На
 этот раз Камеда Масао, Ральф и остальные участвовали в коротких 
позициях по акциям WorldCom. Акционеры также присоединились к ним, и 
именно из-за них Фэн Юй не удалось сократить большее количество акций 
WorldCom.
Но это не имеет значения.
направили Фэн Юю приглашение стать независимым директором и даже согласились продать часть акций.
Эти
 акционеры хотят перетянуть Фэн Юя на свою сторону и надеются, что Фэн 
Юй приведет их за собой, чтобы заработать деньги в будущем!
Чего Фэн Юй не ожидал, так это последствий скандала с бухгалтерскими махинациями.
Примечания переводчика:
Бернард Эбберс

    
  





  


  

    
      После того как скандал с компанией WorldCom был раскрыт, никто не 
доверял компании Arthur Andersen. Arthur Andersen утверждала, что их 
аудиторы провели аудит компании на основании того, что им сказало высшее
 руководство компании, и они честны и откровенны с ними.
Предположим,
 что аудиторы проверяют компанию на основании того, что говорит высшее 
руководство этой компании. Зачем нам еще нужны аудиторы? Это очевидное 
бухгалтерское мошенничество будет немедленно обнаружено, если аудит 
проведет другая аудиторская фирма. Arthur Andersen утверждает, что 
является одной из лучших аудиторских фирм в мире, но они не обнаружили 
мошенничество!?
Многие люди считали, что Arthur Andersen знала, 
что происходит. Они находятся в сговоре с высшим руководством Enron и 
многих других компаний. Хотя доказательств этому нет, Arthur Andersen 
была оштрафована на 500 000 долларов США.
500 000 долларов США - 
это ничто для такой фирмы, как Arthur Andersen. Они берут за аудит 
больше, чем эта цифра. В конце концов, они являются одними из лучших 
аудиторов в мире и имеют много постоянных клиентов в США.
Самое 
суровое наказание - Arthur Andersen запрещено работать в США в течение 
пяти лет. У Arthur Andersen не было другого выбора, кроме как 
согласиться с решением суда, и они сдали свои лицензии в США. Какой 
смысл сохранять лицензию, если им запрещено работать?
Arthur 
Andersen начала сокращать сотрудников в своих офисах по всей территории 
США. Их штат был сокращен с почти 30 000 до менее чем 3 000 человек. 
Ранее у них было около 1300 постоянных клиентов, и все они расторгли 
свои контракты с Arthur Andersen.
После того как был раскрыт 
скандал с Enron, люди стали скептически относиться к Arthur Andersen. 
Теперь WorldCom совершала бухгалтерские махинации, и кто осмелится снова
 воспользоваться услугами Arthur Andersen?
Даже если Arthur 
Andersen не заставили прекратить аудиторскую практику, их репутация уже 
испорчена. Но теперь она лишь немного ухудшилась, поскольку люди во всем
 мире знают об этом.
Чтобы скрыть свою недобросовестную работу, 
компания Arthur Andersen уничтожила документы и компьютерные файлы по 
аудиту компаний Enron и WorldCom. Все эти документы имеют решающее 
значение, и это является препятствованием правосудию. Во всем этом они 
могут винить только себя.
С WorldCom было покончено. В этом году 
на фондовом рынке появились признаки восстановления, но он снова начал 
падать. WorldCom будет обанкрочена, и компании, имевшие с ней дело, 
также пострадают.
Nasdaq, Time Warner и многие правительственные ведомства являются клиентами WorldCom.
Должники WorldCom больше не смогут вернуть свои деньги.
Это привело к падению цен на акции всех банков и финансовых учреждений и вызвало цепную реакцию.
Конечно, кроме инвесторов, Буш также чувствует себя несчастным.
Проклятье!
 Буш только что подписал множество торговых соглашений со многими 
странами, чтобы улучшить экономику США. Фондовый рынок наконец-то 
стабилизировался. Но когда он посещал другие страны, всплыл еще один 
скандал!
Неважно, Enron или WorldCom, они верные сторонники Клинтона. Почему я должен разгребать этот бардак за вас всех?
Многие
 штаты использовали пенсионные фонды для инвестиций в Enron и WorldCom. 
Даже если они не инвестировали в эти две компании, а вложили средства в 
другие компании, они также пострадали от краха рынка.
Самые 
большие потери для пенсионных фондов штатов составляют несколько сотен 
миллионов долларов США, и это сильно влияет на Буша.
Буш намерен 
разобраться с WorldCom, но он ничего не может сделать, поскольку 
WorldCom уже мертва. Поэтому Буш нацелился на других клиентов Arthur 
Andersen.
Если Буш сможет доказать, что все предыдущие 
экономические бумы были фальшивыми и основанными на лжи, он приобретет 
больше сторонников.
Буш приказал SEC провести расследование в отношении клиентов Arthur Andersen, и они обнаружили несколько проблем.
Конечно,
 все проблемы связаны с бухгалтерским учетом. Несколько компаний из 
списка Fortune 500, таких как General Electric и т.д., были в числе 
компаний, у которых возникли проблемы. К удивлению Фэн Юя, компания 
Microsoft также была включена в список!
Есть еще много компаний, не входящих в Fortune Global 500, у которых есть проблемы с бухгалтерской отчетностью.
После
 появления этой новости цены на акции Microsoft и других компаний упали,
 что вызвало обвал на фондовых рынках США, Азии и Европы.
Больше 
всего упал фондовый рынок США, за ним следуют Европа и Азия. Рынки Азии 
упали в среднем на 3%, Европы - на 5%, а фондовые рынки США упали более 
чем на 8%/.
И это только за один день, а тенденция к снижению продлится еще некоторое время.
Буш
 потерял дар речи. Он почувствовал, что прострелил себе ногу. Он хотел 
лишь переложить вину за экономический спад на бывшего президента 
Клинтона. Но теперь он раскрыл еще больше скандалов, связанных с 
банками, финансовыми учреждениями, аналитиками рынка и т.д.
США 
необходимо что-то для стимулирования экономического восстановления. Но 
серия бухгалтерских скандалов нанесла тяжелый удар по экономике страны.
Инвесторы
 потеряли доверие к американскому рынку. Как может восстановиться 
фондовый рынок без вложений инвесторов? Экономика США не восстановится, 
если так будет продолжаться. Люди даже выбрасывают американские 
облигации.
Американский рынок вступил в свой самый серьезный медвежий рынок!
Фондовые
 рынки Европы и Азии упали на несколько дней. Они стабилизировались, 
поскольку инвесторы использовали свои средства, выведенные с 
американских рынков, для вложения в европейские и азиатские фондовые 
рынки.
Приказ Буша вызвал обвал американских рынков!
Люди говорят, что руководителям американских компаний, аудиторским фирмам и аналитикам ценных бумаг нельзя доверять.
Большинство
 руководителей тех компаний, у которых были проблемы с бухгалтерской 
отчетностью, также имеют проблемы. Дела многих из этих компаний шли 
хорошо, но они все равно хотели сфабриковать свою отчетность. Например, 
Microsoft.
Чтобы спасти рынок, администрация Буша ввела новую 
политику. Генеральный и финансовый директора компаний стоимостью более 1
 миллиарда долларов США должны дать письменную гарантию того, что 
последний финансовый отчет компании является точным. Если в отчетах 
будут обнаружены нарушения, генеральный и финансовый директора будут 
обвинены в мошенничестве!
Уолл-стрит поддержала эту политику, и после ее реализации индекс Dow Jones в тот же день вырос более чем на 300 пунктов.
Фэн Юй не беспокоится обо всем этом, поскольку встречается с председателем совета директоров Advanced Micro Devices (AMD).

    
  





  


  

    
      Американец с белыми волосами и бородой, аккуратно одетый, сидит 
напротив Фэн Юя. У этого человека уверенный взгляд, несмотря на то, что 
перед ним второй богатейший человек мира.
Ральф сказал. "Мистер 
Сандерс, мой босс, заинтересован в вашей компании. Это не первый раз, 
когда я связываюсь с вами, и мы встречались несколько раз. Ранее 
рыночная стоимость вашей компании составляла около 70 миллиардов 
долларов США. Но сейчас, я думаю, она стоит только около 20 миллиардов 
долларов США, верно?".
Ральф спрашивает Джерри Сандерса, не 
пожалел ли он о своем решении. В своем предыдущем предложении мы хотели 
получить только 51% акций компании. Но теперь мы можем выкупить AMD за 
меньшую сумму, чем та, которую мы предлагали!
Сандерс улыбнулся. 
"Фенг, я никогда не сомневался в вашем намерении приобрести AMD. Я верю,
 что вы сделаете разумное предложение, но я основал AMD, и она очень 
важна для меня. Неужели вы продадите компанию, которую основали, кому-то
 другому? Хотя стоимость компании уменьшилась, она все еще приносит 
прибыль".
С этим стариком нелегко иметь дело. Все верно. Хотя 
стоимость AMD сократилась больше, чем у многих других компаний, то, что 
сказал Сандерс, правда. AMD все еще получает прибыль. Их прибыль за 
прошлый год составила более 1 миллиарда. Ожидаемая прибыль в этом году -
 более 3 миллиардов долларов США, несмотря на глобальный экономический 
спад.
Моя компания приносит прибыль, и я не продам ее, даже если 
цены на акции упадут. В любом случае, я не несу никаких убытков. Теряют 
те, кто купил акции. Когда цены на акции вырастут, я смогу продать 
неголосующие акции, чтобы заработать деньги, или оставить их для 
дивидендов.
AMD отличается от этих интернет-компаний. У AMD есть 
физические продукты, и дела у нее идут хорошо. Хотя Intel подавила AMD в
 области процессоров, и Intel владеет почти 90% доли рынка, но что с 
того? Intel не смеет позволить AMD закрыться, иначе образуется 
монополия. Intel столкнется с большими штрафами и, возможно, даже будет 
вынуждена разделиться!
"Сандерс", AMD начала получать прибыль только в прошлом году.
Если бы не интернет-пузырь, ваша компания давно бы обанкротилась. Я не 
боюсь сказать вам, что мы тайно приобрели акции вашей компании. Хотя 
сделка еще не завершена, мы подписали контракт. С этими акциями мы 
станем крупнейшим акционером AMD, кроме вас". Ральф улыбнулся.
Да,
 вы основали компанию, но у вас нет средств на развитие, и вам пришлось 
принять несколько раундов инвестиций и венчурных инвестиций, чтобы 
предотвратить банкротство компании.
Вы не хотите продавать акции 
компании, но вы не можете помешать другим продавать их. Особенно это 
касается банков и финансовых учреждений. Фондовый рынок рухнул, и многие
 финансовые институты понесли огромные убытки. Им срочно понадобились 
деньги, чтобы минимизировать потери.
Фэн Юй воспользовался этой 
возможностью, чтобы заставить Ральфа подписать контракты с несколькими 
инвестиционными компаниями на акции заинтересованных компаний. Цена 
составит 120% от стоимости акций на дату сделки.
Когда фондовый 
рынок США начал свое восстановление, цены на акции AMD немного 
поднялись. Эти финансовые учреждения думали, что получили преимущество. 
Но по мере того, как все больше компаний оказывались замешанными в 
скандалах с WorldCom и Arthur Anderson, американский рынок снова рухнул.
 Цены на акции AMD снова упали.
Стоимость Intel упала с более чем 500 миллиардов в 1999 году до чуть более 300 миллиардов долларов США!
Акционеры,
 которые думали, что воспользовались преимуществами Фэн Юя, теперь несли
 убытки. 120% от цены акций на дату сделки - это как минимум на 10% 
ниже, чем цены акций ранее!
Но контракты были подписаны, и сделка 
должна быть завершена к концу месяца. Финансовые учреждения торопились 
завершить сделки, но Ральф не торопится. Именно финансовые учреждения 
настаивали на такой гибкости. Теперь, чем дольше Ральф будет тянуть, тем
 больше выиграет Wind and Rain Holdings.
Жаль, что некоторые 
акционеры отказались продавать свои акции, как Сандерс. Если бы Фэн Юю 
удалось приобрести все акции, он бы владел 49% компании. Сандерс может 
владеть 51% акций компании, но Фэн Юй все равно сможет противостоять 
ему.
Конечно, кроме некоторых неголосующих акций, которые были 
частью соглашения с акционерами, Ральф не купил ни одной акции с рынка. 
Цены на акции AMD все еще падают, и если бы не голосующие акции, обычные
 акции AMD не стоило бы покупать!
Ральф считает, что Сандерс будет
 шокирован, узнав, что они станут вторым по величине акционером 
компании. Но Сандерса, похоже, это не волнует.
"Ну и что? Я все 
равно остаюсь самым крупным акционером, с 51% акций компании. Вы также 
говорили, что до прошлого года наша компания приносила убытки. Я не 
продавал свои акции, когда цена на них была высокой. Как вы думаете, 
продам ли я акции по такой цене сейчас? На самом деле, я готовлюсь 
купить больше акций компании. Возможно, через несколько дней я буду 
владеть более чем 51% акций компании".
Лицо Ральфа изменилось. 
Сандерс, должно быть, убедил того акционера, которого Ральф не смог 
убедить, продать ему акции. Но Ральф сделал высокое предложение. Сделал 
ли Сандерс более высокое предложение?
Ральф задумался на некоторое
 время. Должно быть, этот акционер насторожен или даже недоволен 
Ральфом. В конце концов, другие акционеры были косвенно обмануты 
Ральфом, но это произошло из-за их жадности.
Если Сандерс станет 
крупнейшим акционером, с ним будет нелегко иметь дело. В конце концов, 
Ральф приобрел только почти 30% голосующих акций.
Фэн Юй неожиданно рассмеялся. "Сандерс, ты старый".
Лицо Сандерса изменилось. "Фэн, что это значит?! Ты издеваешься надо мной?"
"Нет.
 Я говорю, что вы потеряли свои амбиции. Под вашим руководством AMD 
навсегда останется в тени Intel". Да. Прибыль AMD в этом году будет 
высокой, и ваш последний процессор будет хорошо продаваться. Но 
задумывались ли вы о разнице между AMD и Intel?
Разрыв составляет более десяти раз в продажах, прибыли и стоимости компании. Вас устраивает 10% доли рынка?".
"Не
 так давно я сотрудничал с Биллом Гейтсом в разработке игровой консоли. 
Компании под названием Sega принадлежало 10% доли рынка игровых 
консолей. Думаю, вы слышали об этой компании. В конце прошлого месяца 
Sega объявила, что продала свой игровой бизнес Nintendo, потому что 
больше не может позволить себе заниматься этой деятельностью. Вот что 
происходит, когда вы владеете 10% доли рынка!".
Джерри Сандерс (бизнесмен)

    
  





  


  

    
      Сандерс безмолвно смотрел на Фэн Юя. Что вы пытаетесь сказать? 
Владение 10% доли рынка означает, что компания должна быть приобретена? 
Даже Intel не осмеливается и не может приобрести AMD из-за 
антимонопольного законодательства.
AMD - это не то же самое, что та компания по производству игровых консолей!
"Фенг,
 я ясно выразился. Ты можешь инвестировать в AMD, но я никогда не продам
 свои акции". Хотя цены на акции упали, и мое состояние сильно 
сократилось, мне все равно. Я все еще возглавляю AMD!" твердо ответил 
Сандерс.
Фэн Юй покачал головой. "Неужели это действительно так? 
Вы поняли, что AMD идет по стопам Intel? Вы когда-нибудь думали обойти 
отраслевые стандарты, установленные Intel? Вы когда-нибудь думали о том,
 чтобы позволить Intel стать последователем AMD?".
Сандерс 
рассмеялся. "Конечно, но думаете ли вы, что это возможно? Фонд Intel в 
несколько раз больше нашего, а их партнеры и клиенты сделают их сильнее.
 Intel - это то же самое, что Microsoft в индустрии программного 
обеспечения. Никто не сможет сместить их с трона!".
Фэн Юй снова 
покачал головой. "Нет. Несколько лет назад IBM была лидером отрасли, но 
Microsoft обогнала их. В течение пяти лет операционная система 
Microsoft, офисное программное обеспечение и т.д. будут оспорены. Мой 
план состоит в том, чтобы удвоить долю рынка AMD в течение пяти лет и 
еще раз удвоить ее в течение следующих пяти лет. Через 15 лет AMD сможет
 конкурировать или даже превзойти Intel!".
Сандерс посмотрел на 
Фэн Юя, как на идиота. "Я верю, что вы сможете удвоить долю рынка AMD в 
течение пяти лет. Но как вы думаете, сможет ли AMD снова удвоить свою 
долю рынка в течение следующих пяти лет?"
Сандерс не верит, что 
AMD сможет выстоять против Intel. Если AMD - это Intel, то он также не 
даст AMD никакой возможности сделать это.
Также, что сказал Фэн 
Юй? В течение пяти лет операционной системе и программному обеспечению 
Microsoft будет брошен вызов? Что за шутка! Какая компания способна 
бросить вызов Microsoft? IBM или Apple? Может быть, это будет 
европейская компания?
Сандерс считает, что ни одна компания не может бросить вызов Microsoft!
"Lenovo",
 китайский производитель ПК, когда-то считался худшим брендом ПК. Он 
занимал самое низкое место даже в Китае. Но за пять лет Lenovo стала 
брендом ПК номер один в Азии и пятым в мире. Через пять лет она станет 
лучшей в мире!".
Сандерс нахмурился. Он знает Lenovo, поскольку 
эта компания является одним из клиентов AMD. Он должен был признать, что
 Lenovo быстро росла, но разве эта компания не смогла добиться таких 
успехов благодаря поддержке китайского правительства?
У AMD есть 
только поддержка правительства штата. Пытается ли Фэн Юй сказать, что он
 может позволить Lenovo использовать процессор AMD в будущем?
Если
 это правда, то это будет хорошей новостью для AMD. Но даже в этом 
случае Сандерс все равно сохранит 51% акций компании. В крайнем случае, 
он не будет покупать голосующие акции у этого акционера!
"Сандерс, позвольте задать вам простой вопрос. Из каких компонентов состоит ПК?"
Сандерс
 озадаченно посмотрел на Фэн Юя. Что это за вопрос? Хотя AMD не 
производит ПК, как он может не знать ответа на этот вопрос?
Фэн Юй
 рассмеялся и не стал дожидаться ответа Сандерса. Он посчитал пальцами. 
"Монитор. Компании Wind and Rain Electronic и Philips разработали 
ЖК-дисплей, и он очень хорошо продается. Нам принадлежит около 18% доли 
рынка. Хотя доля рынка невелика, мы удерживаем самую большую долю рынка в
 мире."
"Оптический привод. Компания Wind and Rain Electronics 
также является основателем DVD-форума и владеет наибольшим количеством 
патентов на DVD. Мы устанавливаем основные стандарты DVD". Жесткий диск.
 Я купил бизнес по производству жестких дисков у одной компании и 
перевел его в Китай. Мы можем начать производство 160-гигабайтных 
жестких дисков и портативных жестких дисков в любое время".
"GPU 
(графические карты). Я являюсь крупнейшим акционером компании Nvidia, а 
видеокарты Nvidia занимают самую большую долю мирового рынка. Кроме 
того, технология APU Nvidia является самой передовой в мире".
"Звуковая карта. Совместно разработанная Aiwa и Lenovo звуковая карта в настоящее время занимает второе место по доле рынка.
Мы уже недалеко от того, чтобы занять первую позицию. Наушники. У Aiwa самая большая доля рынка наушников - около 29%".
"Lenovo
 также производит мыши и клавиатуры. Хотя они занимают третье место по 
доле рынка, это нормально. Какие еще есть важные компоненты? Процессор и
 оперативная память".
"Позвольте поделиться новостью. Мы только 
что приобрели акции у одного из акционеров Kingston и использовали акции
 Nvidia для обмена акций Kingston Джона Ту и Дэвида Суна. Теперь я самый
 крупный акционер Kingston".
"Чего мне не хватает, так это 
процессоров. Кроме Intel и AMD, многие компании в Индии, Тайване, Японии
 и Samsung могут производить процессоры. Но они не такие продвинутые, 
как Intel и AMD. Но если я смогу вырастить так много компаний, чтобы 
догнать лучших в своей отрасли, как вы думаете, смогу ли я возглавить 
еще одну компанию, производящую процессор, чтобы обогнать AMD? Если 100 
миллионов инвестиций недостаточно, как насчет 1 миллиарда? 10 
миллиардов?"
Сандерс потрясен. Он не ожидал, что Фэн Юй владеет 
компаниями, которые могут производить все компоненты ПК, кроме 
операционной системы и процессора. Но операционная система и процессор -
 это критическое ядро ПК.
Но то, что сказал Фэн Юй, правда. Не только Intel и AMD умеют производить процессоры.
Услышав
 о том, что Kingston и Nvidia обменялись акциями, у Сандерса появилась 
идея. Он всегда хотел выйти на рынок видеокарт и оперативной памяти, но 
компания не может собрать достаточно средств. Технологическим компаниям 
трудно привлечь средства во время кризиса.
Сандерс подумывал о 
приобретении компании по производству видеокарт, но посчитал, что это 
того не стоит. Стоимость компании обесценится сразу после ее 
приобретения. В течение некоторого времени он присматривался к ATI 
Technologies.
Раз Nvidia может обмениваться акциями с Kingston, почему AMD не может обмениваться акциями с Kingston и Nvidia?
Ральф
 понял, о чем думает Сандерс, и достал документ. "Сандерс, это последнее
 предложение от моего босса. Кроме нас, никто другой не может сделать 
это предложение.
Если вы все еще отказываетесь от нас... Я знаю, что два или три акционера Intel думают о продаже своих акций".
Это
 означает, что если вы все еще не примете наше предложение, мы будем 
работать с Intel. Хотя мы будем незначительным акционером, 
рентабельность Intel намного выше, чем AMD.
Сандерс внимательно 
прочитал документ. В нем говорилось о деталях обмена акциями, и акции, 
используемые в этом обмене, включали Nvidia и Kingston. Доля Nvidia 
немного выше, чем Kingston.
Если сделка состоится, Фэн Юй будет 
владеть более 51% акций этих трех компаний. Но в документе также 
говорится, что Сандерс останется председателем совета директоров и 
генеральным директором AMD!
Сандерс отложил документ и поднял голову. "Фэн, когда мы сможем подписать контракт?"

    
  





  


  

    
      Чтобы купить акции AMD, у Фэн Юя не было другого выбора, кроме как 
купить неголосующие акции у этих акционеров. Все акционеры хотят продать
 свои неголосующие акции и хотят сохранить свои голосующие акции. В 
конце концов, как сказал Сандерс, AMD получает прибыль, и цены на акции 
рано или поздно вырастут.
После серии сложных сделок Wind and Rain
 Holdings владеет более чем 30% акций AMD и 50% голосующих акций. 
Разумеется, доля Сандерса снизилась до 40%. Оставшиеся 10% делят между 
собой Kingston и Nvidia.
Wind and Rain Holdings является 
контролирующим акционером Kingston и Nvidia. Это означает, что 
оставшиеся 10% голосующих акций контролируются ими.
Совет директоров AMD остался, в него добавился еще один директор от Wind and Rain Holdings.
Хотя
 Сандерс отказался от власти над AMD, он получил акции Kingston и 
Nvidia, включая их голосующие акции. Хотя это небольшое количество, оно 
свяжет все три компании воедино. В то же время он стал директором этих 
двух компаний, сохранив за собой пост председателя совета директоров 
AMD.
Все это было предложено Ральфом, и Фэн Юй очень доволен этим 
соглашением. Теперь, кроме операционной системы, Фэн Юй может 
производить все компоненты ПК.
Компания Lenovo последовала 
указанию Фэн Юя разработать операционную систему, аналогичную Win 7. Фэн
 Юй хотел разработать лучшую операционную систему, но он забыл, что 
файлы Win 7 слишком большие. Многие разработчики Lenovo не уверены в 
этой новой операционной системе, так как она будет занимать больше всего
 места на жестком диске. Обычно используемый жесткий диск составляет 
всего 80 Гб, и только новейшие и высококлассные ПК используют 160 Гб.
Фэн
 Юй также хотел, чтобы эта операционная система была совместима с 
системой Windows, что привело к медленному развитию операционной 
системы.
К счастью, на Microsoft подали в суд за монополизацию и 
заставили выпустить исходные коды. Они утверждали, что это делается для 
того, чтобы помочь другим компаниям разрабатывать операционные системы. 
Но это полная чушь.
Как другие компании могут разрабатывать операционные системы на основе такого малого количества исходных кодов?
В
 крайнем случае, некоторые компании могут разрабатывать модификации и 
улучшения кодов. Тем не менее, в конечном итоге они будут проданы 
Microsoft. Это равносильно тому, что Microsoft, раздав часть своих 
кодов, заставит группу разработчиков программного обеспечения работать 
на себя, не выплачивая им зарплату.
Для других компаний в этих 
кодах не так много областей для улучшения. Но для Lenovo многие области 
могут быть улучшены. Lenovo Kingsoft все это время занималась 
расшифровкой операционных систем Microsoft.
Фэн Юй хочет, чтобы 
его продукты были лучшими и уникальными. Он не хочет, чтобы его 
последний продукт был совместим с другими. Но если продукт быстро 
разрабатывается другими, он должен подумать о том, как сделать свой 
продукт совместимым с ними. Таким образом, он сможет переманить клиентов
 у других компаний.
Фэн Юй хочет изменить индустрию персональных 
компьютеров за пять лет. Его завод по производству кристаллического 
кремния начал производство и контролирует все потоки поставок. Если он 
все еще не сможет добиться успеха, его ждет неудача.
Некоторые 
компании, как Фенг Ю, производят и аппаратное, и программное 
обеспечение. К таким компаниям относится IBM, но они не такие 
сумасшедшие, как Фэн Юй.
......
В эти несколько дней Фэн Юй 
находится в хорошем настроении, поскольку его инвестиции завершены. Он 
пришел на свою спортивную арену, чтобы посмотреть первый раунд плей-офф.
 Хотя команда "Ветер и дождь" в этом году выступила не очень удачно, 
посещаемость у нее высокая, а команда интересная.
Травма 
Оладжьювона - единственная проблема, с которой сейчас сталкивается 
команда "Ветер и дождь". Его травма довольно серьезная, и он не сможет 
играть в плей-офф.
Кажется, что команде "Ветер и дождь" трудно 
защитить свой титул, но команда не волнуется. Тренер Карл придумал 
множество тактик и стратегий, как команда будет играть без Оладжьювона. 
Их защита будет сосредоточена на внешней разметке. Когда игра зайдет в 
тупик, а центральный нападающий команды соперника будет забивать, они 
будут использовать тактику фолов.
Используя этот набор тактик и 
внешнюю разметку, Wind and Rain Team заняла четвертую позицию. По 
совпадению, "Блейзерс" оказались на пятом месте.
Пол Аллен увидел 
состав Wind and Rain Team и рассмеялся. У Wind and Rain Team нет даже 
хорошего центрального нападающего, и им пришлось использовать паршивого 
защитника. Он даже не может обогнать других игроков и в следующем году 
уйдет на пенсию. Блейзерс" легко разгромят такую команду!
У 
команды "Ветер и дождь" есть хорошие игроки периметра? Ха! У "Блейзерс" 
лучшая защита периметра в НБА. Что еще более важно, Пиппен в этом сезоне
 снова в форме. Пирс был очень высокомерен в прошлом году, и мы дадим 
ему понять, кто настоящий игрок всех звезд!
Итак, Пол Аллен пришел
 на арену команды "Ветер и дождь", чтобы посмотреть игру. Он хотел 
посмотреть, как команда "Ветер и дождь" будет разгромлена его командой. 
Но на этот раз он не взял с собой болельщиков "Блейзерс".
Это не только месть "Блейзерс". Пол Аллен стремится стать чемпионом лиги и в этом году заплатил большой налог на роскошь.
Блейзерс"
 не боятся других сильных команд Западной конференции, кроме "Лейкерс". 
Но команда "Ветер и дождь" может обыграть "Лейкерс". Почему "Блейзерс" 
не могут выиграть у них? Это просто стратегия Hack-a-Shaq. У "Блейзерс" 
шесть внутренних игроков, и один человек может совершить шесть фолов, а 
всего их 36. Внешние игроки также могут совершать фолы. Этого 
достаточно, чтобы вывести Шака из игры.
Что касается Восточной конференции, Пол Аллен считает, что ни одна из команд не достаточно хороша, чтобы победить "Блейзерс".
"Пол,
 как дела?" Фэн Юй увидел Пола Аллена и подошел поприветствовать его с 
улыбкой. Но Полу Аллену не понравилась улыбка на лице Фэн Юя.
"Хмф! У меня все хорошо. Если моя команда сможет победить вашу команду более чем на двадцать очков, мое настроение улучшится!"
Как
 Пол Аллен может быть в хорошем настроении? Он потерял довольно много на
 фондовом рынке, особенно после того, как на счету Microsoft 
обнаружились проблемы. Из-за этого акции Microsoft снова упали.
Пол Аллен в ярости.
Вы ушли из Microsoft и однажды наступили на нас. Теперь вы снова наступаете на нас!
Пол
 Аллен понял, что после знакомства с Фэн Юем ему не повезло! Он терпел 
убытки во всех своих инвестициях, и когда он, наконец, заработал немного
 денег на акциях Microsoft, Фэн Юй создал проблемы и заставил его 
потерять деньги.
Пол Аллен никогда не думал о том, что он не очень
 хороший бизнесмен, и никогда не прислушивался к советам своих 
подчиненных. Он всегда хочет делать все по-своему, но высокий интеллект 
не означает, что он подходит для инвестиций.
Чистая стоимость 
Билла Гейтса тоже сильно уменьшилась. В списке этого года чистая 
стоимость Билла Гейтса всего на 10 миллиардов больше, чем у Фэн Юя, и он
 может обогнать его в любой момент. В конце концов, у Фэн Юя много 
предприятий.
Чистая стоимость большинства миллиардеров в списке 
уменьшилась, за исключением Фэн Юя. Чистая стоимость Фэн Юя увеличилась.
 И хотя увеличение было незначительным, оно вызвало зависть у Пола 
Аллена. Его чистая стоимость упала ниже 10 миллиардов долларов США, и 
его даже обогнали два гонконгских магната.
Как я, Пол Аллен, могу проигрывать азиатам?!
Все
 это усиливало ненависть Пола Аллена к Фэн Юю. Однако у него не было 
способа отомстить Фэн Юю. К счастью, у него все еще есть баскетбольная 
команда. Его команда должна помочь ему выплеснуть свое разочарование 
сегодня!

    
  





  


  

    
      "Пол, хочешь снова поспорить? Я ставлю на этот матч... нет... я 
ставлю на то, что команда Ветра и Дождя снова выиграет эту серию". 
сказал Кириленко, сидящий рядом с Фэн Юем.
В этом году "Бруклин 
Нетс" снова выступили неудачно и заняли второе последнее место в лиге. 
Но Кириленко не разочарован. Возможно, "Нетс" недостаточно хороши, чтобы
 попасть в плей-офф, но они не должны занять второе последнее место.
Кириленко
 слышал, что в этом году есть хорошие новички, и он хочет получить еще 
один первый общий выбор. Прошлогодние новички не очень хороши, и если он
 сможет получить двух хороших игроков для поддержки Кидда, то для "Нетс"
 не должно быть проблемой выйти в плей-офф.
В предыдущей жизни Фэн
 Юй Кидд пострадал из-за травмы колена, но в этой жизни этого не 
произошло, и он по-прежнему находится в своей лучшей форме. Нетс" не 
давали ему играть во многих матчах, используя такие оправдания, как 
травмы и отдых.
Если "Нетс" смогут заполучить одного или двух лучших новичков в этом году, они точно взлетят!
Кириленко любит баскетбол, и он пришел поддержать команду Фэн Юя вместо того, чтобы следить за своей собственной командой.
"Вы
 ставите на победу команды "Ветер и дождь"? Конечно. Как насчет более 
крупной ставки?" Пол Аллен уверен, что его команда больше не проиграет. 
Если же его команда снова проиграет, он уволит своего тренера и 
менеджера команды!
"10 миллионов долларов на победу Wind and Rain Team!". Кириленко достал чек и подписал его.
Пол
 Аллен не позволит Кириленко смотреть на него свысока. Он тут же 
подписал чек на 10 миллионов долларов и отдал его Кириленко, потому что 
уверен, что его команда победит. Раз уж кто-то дает ему деньги, почему 
бы и нет?
Фэн Юй также подписал чек на 10 миллионов долларов и 
отдал его Полу Аллену. "Осмелитесь ли вы принять мою ставку? Потеря 20 
миллионов долларов может оказаться для вас слишком большой".
Пол 
Аллен пришел в ярость. 20 миллионов долларов США для него не маленькая 
сумма. Несмотря на то, что он обладает большим состоянием, на его личном
 счету лишь немногим более 10 миллионов долларов США наличными. Если он 
проиграет это пари, ему придется продать свои акции. Но как он может 
унижаться перед Фэн Юем?
Как я, Пол Аллен, могу быть обеспокоен из-за 20 миллионов долларов США?
"Хорошо. Я приму вашу ставку. Я счастлив, что вы все даете мне деньги".
Они
 обменялись чеками, и победитель внесет их в банк, а проигравший 
уничтожит чеки, которые у него на руках. На своем уровне они не 
отступятся от своих слов.
Фэн Юй подошел к своей команде. "Я 
должен выиграть этот раунд. Сделайте все возможное, и неважно, если вы 
все проиграете в следующем раунде. Если вы все выиграете этот раунд, я 
удвою бонус плей-офф своими собственными деньгами!".
Картер и Пирс
 обменялись взглядами и были полны решимости выиграть этот раунд, чтобы 
сделать Босса счастливым. Босс предоставил им много рекламных спонсорств
 и помог заработать деньги. Они будут бороться за звание лучшего игрока в
 команде и сделают все возможное в этом матче.
Родман, Льюис, 
Биллапс, Мобли, Олстон и Да Чжи настроились на победу в этом раунде. 
Поскольку они потеряли шанс выиграть чемпионат в этом году, они могли бы
 заработать больше денег. Кроме того, если они смогут сделать Босса 
счастливым, то при продлении контракта они получат более выгодные 
условия.
Матч начался. Родман играл на позиции центрфорварда и 
выиграл мяч в прыжке. Прежде чем игроки "Блейзерс" успели среагировать, 
Биллапс получил мяч и сделал длинную передачу Картеру, который сделал 
томагавк данк!
Это плей-офф, а команда "Ветер и дождь" все еще 
смеет так играть? Тренер "Блейзерс" посмотрел на Джорджа Карла. Этот 
старик действительно грозен. Неудивительно, что в прошлом году он 
получил награду "Тренер года".
Кража. Пирс рисковал нарваться на 
фол, когда отобрал мяч у беспечного Пиппена и сделал высокий пас. Картер
 поймал мяч и сделал аллей-уп.
Это плей-офф. Почему они играют в 
быструю игру? И почему игроки не боятся совершать фолы при той краже. У 
тренера "Блейзерс" внезапно появилось плохое предзнаменование.
Первая
 четверть закончилась, и "Блейзерс" сохранили свой обычный темп. Набрать
 25 очков в первой четверти для игры в плей-офф, наверное, не так уж и 
сложно.
Тем не менее, это считается хорошим результатом, если не принимать во внимание 37 очков команды "Ветер и дождь".
В
 первой четверти соперник вырвался вперед на 12 очков. Да Чжи забил 
решающий трехочковый, а Льюис забросил два трехочковых. Почему этот 
габаритный игрок не забивает с внутренней площадки? Почему он все время 
бегает снаружи? Кто придумал, что он будет так играть?
Почему команда "Ветер и дождь" такая странная?!
Фэн
 Юй и Кириленко болтали и смеялись. Кириленко сказал. "Фэн, твоя команда
 очень успешна. Вам даже не нужно платить дополнительный налог, и вы все
 равно выиграли чемпионат".
"Не волнуйся. В этом году у вас было 
три общих выбора, и вы обязательно получите как минимум хорошего игрока.
 Внутренние игроки в этом году просто выдающиеся. Я думаю, тебе стоит 
выбрать двух внутренних игроков".
"Вообще-то, мне нравится Шак из 
"Лейкерс", но этот чертов Басс отказывается его отпускать. Я сказал ему,
 что, кроме Кидда, он может выбирать любых игроков, каких захочет, и я 
даже могу дать ему сумму денег в частном порядке. Но он все равно 
отказал мне!" ворчал Кириленко.
Я тоже не буду торговать, если Шак
 будет в моей команде! Фэн Юй закатил глаза на Кириленко. "Тогда ты 
должен сам подготовить двух внутренних игроков. Шак, может, и хорош, но 
"Лейкерс" все равно проиграли в прошлом году".
"Это верно. Даже у 
"величайшего баскетболиста всех времен" Джордана в начале его карьеры 
дела шли не очень хорошо. Это пока "Быки" не собрали всех звездных 
игроков, пока не стали чемпионами... Класс!". Кириленко наблюдал за 
игрой, пока болтал с Фэн Юем.
Многие говорят, что Джордан - машина
 для набора очков, и Фэн Юй с ними согласен. Но у Джордана есть большая 
слабость. Его трехочковый бросок не очень хорош, и он... не может хорошо
 рассеивать тепло. Его язык большую часть времени находится снаружи!
В
 перерыве "Блейзеры" не догнали "Ветер и дождь", и разрыв увеличился до 
18 очков. Похоже, что команда "Ветер и дождь" сегодня очень агрессивна.
Первый матч закончился, и команда "Ветер и дождь" выиграла с перевесом в 21 очко.
Пол Аллен ушел, ничего не сказав. Он будет отчитывать своего тренера, 
когда они вернутся. Тренер заявил, что они могут выиграть 20 очков. Но в
 итоге они проиграли более чем на 20 очков!
Команда "Ветер и 
дождь" выиграла второй матч за счет игры на выезде. Картер и Пирс 
набрали по 30 очков, а Биллапс, Мобли, Льюис и даже Да Чжи набрали более
 10 очков каждый. Это редкость в матчах плей-офф.
Наконец, игра 
проходит на домашней площадке "Блейзерс". Пол Аллен появился снова, так 
как думал, что сможет отомстить. В итоге "Блейзерс" снова проиграли!
Блейзерс"
 проиграли из-за тех же стратегий, которые использовались в предыдущих 
играх. Все игроки команды "Ветер и дождь" умеют забивать из-за пределов 
площадки, и "Блейзерс" трудно их остановить.
Пол Аллен не верит, 
что после того, как он потратил столько денег на создание своей команды,
 они снова проиграли в первом раунде!
Фэн Юй и Кириленко подходят к Полу Аллену. "А... Пол, мы снова выиграли".

    
  





  


  

    
      Пол Аллен пристально посмотрел на Фэн Юя и Кириленко. Хотя 20 миллионов долларов США - это большая сумма, его разозлило выражение их лиц.
"Хмф! Вам повезло выиграть в этот раз. Вы! Ваша команда, "Бруклин Нетс", худшая в лиге. Я сделаю так, что в следующем сезоне ваша команда не выиграет ни одной игры!". Пол Аллен выплеснул свой гнев на Кириленко. Он уверен, что его команда разгромит "Нетс" в следующем сезоне.
"Хотите поспорить? Посмотрим, кто выиграет в следующем году". Кириленко в ярости. Цены на акции Microsoft упали, а мой чистый капитал намного больше, чем у вас. Чего тут высокомерничать?
"Конечно, давайте поспорим. На этот раз мы не будем ставить деньги. Проигравший должен будет в прямом эфире объявить, что его команда не подходит команде другой стороны. Осмелишься ли ты принять это?" Пол Аллен не против выиграть или проиграть деньги. Что ему нужно, так это "лицо".
"Я приму это. Проигравший тоже должен поклониться!" Кириленко поднял ставку.
Пол Аллен разорвал чеки, которые ему дали Фэн Юй и Кириленко, перед тем как уйти. Он собирается сегодня же уволить тренера и менеджера своей команды!
После ухода Пола Аллена властная аура Кириленко исчезла. Он повернулся к Фэн Юю с горьким выражением лица. "Сможет ли моя команда выиграть у "Блейзерс" с двумя призывниками, о которых вы упомянули?"
"Это только два матча, и есть много переменных, но это не невозможно. Среди новичков этого года есть испанский внутренний игрок и проворный чернокожий игрок. Если ты сможешь их заполучить, твоя команда сможет выиграть даже у Шака".
"Но у нас нет хорошего защитника, а мой маленький форвард недостаточно хорош". сказал Кириленко и посмотрел на Картера, который давал интервью СМИ. Взгляд его глаз сказал Фэн Юю, чего он хочет.
Фэн Юй щелкнул языком. *Tsk
Фэн Юй чувствует себя беспомощным. Без Картера внешняя игра его команды будет ослаблена. Но даже с Картером команда Ветра и Дождя выиграет у Лейкерс. Он может позволить своему приятелю победить.
"Ты хочешь Картера?"
"Пирс тоже подойдет".
Фэн Юй закатил глаза на Кириленко. Ты действительно знаешь, как выбирать. Эти два игрока примерно одного уровня, но Пирс лучше поддерживает форму. Если нужно перестроить команду, Пирс подойдет больше. Он все еще может получить MVP, несмотря на травму.
Пирс хорошо работает ногами, а его стиль игры не позволяет ему легко получать травмы".
"Хорошо. После окончания этого сезона мы обменяемся. Если ты сможешь получить этих двух внутренних игроков, дай мне Мартина".
Кириленко обнял Фэн Юя. "Фенг, ты мой брат! Кидд сказал, что с Картером и хорошим внутренним игроком он уверен, что мы выйдем победителями на Восточном побережье!".
Итак, это идея Кидда. Фэн Юй все еще думал, что это потому, что Кириленко нравится наблюдать за игрой Картера.
"Будет лучше, если вы сможете выиграть Чемпионат в следующем году. В будущем мы двое будем по очереди выигрывать чемпионаты. Другие команды смогут сидеть в сторонке и смотреть, как мы побеждаем". ответил Фэн Юй.
План Кириленко состоит в том, чтобы выбросить большую сумму денег на создание команды всех звезд и выиграть чемпионат в следующем году.
Для Кириленко баскетбол - это всего лишь игра. Он может позволить себе привлечь в свою команду всех звездных игроков и дать понять американцам, что русский может возглавить их профессиональную баскетбольную лигу.
.......
Плей-офф закончился, и "Лейкерс" выиграли чемпионат. Шак получил MVP и объявил, что построит династию в этом городе.
Настал день драфта НБА. Но, несмотря на плохие результаты "Нетс", они могут занять лишь второе место в лотерее.
Но "Визардс" последовали предложению Джордана и выбрали Кваме Брауна, который занял первое место. Nets выбрали Пау Газоля, игрока, которого предложил Фенг Ю. Газоль также вошел в четверку лучших игроков. Многие увидели его потенциал на Олимпийских играх.
Когда Кириленко услышал имя Пау Газоля, он обрадовался. Этого игрока также зовут Пол? Пол играет за мою команду?! Ему не терпится увидеть выражение лица Пола Аллена. Это будет интересно.
Одно только имя Пау Газоля стоит того, чтобы заполучить его!
Нетс" получили Зака Рэндольфа под 18-м номером. Он является хорошим атакующим форвардом, но не очень хорош в защите. Тем не менее, он будет хорошей заменой.
На 27-м месте "Нетс" выбрали Тони Паркера, еще одного неамериканского игрока. Он будет заменять Кидда и является быстрым игроком.
С учетом того, что Андрей Кириленко присоединился к НБА в этом году после окончания его контракта в российской лиге, у "Нетс" сильная команда. Кроме того, у "Нетс" есть несколько потенциальных игроков, и они намеренно плохо выступили в прошлом сезоне.
Команда "Ветер и дождь" получила лотерейный билет только во втором раунде и получила одного игрока, Гилберта Аренаса. После ухода Картера Мобли будет переведен в разряд стартовых игроков. Аренас - комбинированный защитник, который может стать лидером второй команды. Тренеру Карлу он также нравится, так как он хорош в стрельбе и прорывах.
Самое главное, что этого игрока выбрал Босс. Тренер Карл хотел выбрать центрального нападающего, но в команде нет хороших центральных нападающих.
Воины в ярости. Всех игроков, которых они хотели, забрали! Особенно Аренас!
......
"Босс, что вы сказали? Вы хотите обменять Картера на Мартина? Как вы можете это сделать? Хотя нам не хватает внутренних игроков, Картер стоит больше, чем два Мартина. Кроме того, продажи майки Картера самые высокие в лиге". Тренер Карл шокирован. Может ли быть так, что Босс недолюбливает Картера?
Но это невозможно. Картер по-прежнему поддерживает многие продукты Босса, включая автомобили, мобильные телефоны, DVD-плееры и т.д.
"Карл, я знаю, что не должен вмешиваться в дела команды, и сначала это нужно обсудить с тобой и Элджином. Картер и Пирс соперничают за звание лучшего игрока команды, и один из них должен уйти. Пирс лучше Картера забивает, и его стиль игры не травмоопасен".
"Я также надеюсь, что в следующем году чемпионом НБА станут "Нетс".
Карл промолчал, так как Босс дал понять. Это решено, и все, кто следит за НБА, знают, что он близок с русским Боссом "Нетс".
Этот русский магнат всегда высмеивал Пола Аллена вместе с Боссом, а ведь он - главный миллиардер Восточной Европы!
Босс хорошо относился к Карлу. Хотя команда не смогла защитить свое чемпионство и проиграла во втором круге, Босс не винил его и даже выдал высокий бонус.
Карл надеется, что сможет продлить свой контракт еще на пять лет после окончания действующего договора. Поэтому ему пришлось согласиться с тем, что говорит его босс. Возможно, команда сможет опробовать больше стратегий после того, как к ней присоединятся Мартин и Аренас.
"Хорошо, босс. Я понял".
Обмен Мартина и Картера был завершен, и это потрясло всех. Все говорили, что команда "Ветер и дождь" приняла плохое решение. Картер, который узнал о своем обмене раньше, не был удручен. Он знает, что будет играть больше, и русский босс "Нетс" тоже очень щедр.
Но жаль, что Картер больше не сможет быть "старшим братом" в своей новой команде, ведь главным игроком "Нетс" стал Кидд! В команде "Ветер и дождь" Пирс и Картер были "старшими братьями" лишь некоторое время, до того как к ним присоединился Оладжьювон.
Кириленко гордо встал перед телевизором и объявил. "Наша цель в следующем году - стать абсолютными чемпионами!".
Команда, занимающая второе место в лиге, хочет стать абсолютными чемпионами?! Пол Аллен был первым, кто публично высмеял их.
Но Кириленко ответил Полу Аллену лишь одним предложением. "Я отказываюсь разговаривать с владельцами, которые заплатили высокий налог на роскошь, но не могут пройти даже первый раунд плей-офф".
Фэн Юй также сделал заявление. "Если вы заплатили такой же налог на роскошь, как "Лейкерс", то ваша команда должна стать абсолютным чемпионом, как они, а не превращаться в "Тюремных блейзеров"! Ваша команда пытается выиграть чемпионат с помощью драк и марихуаны? Новости вашей команды вне корта более интересны, чем их игра!".
Пол Аллен пришел в ярость. Он уволил своего главного тренера и менеджера команды. Если он и собирается уволить кого-то еще, то только своих игроков.
Эти двое - это уже слишком!
Отлично! Вы все говорите, что "Нетс" станут абсолютными чемпионами в этом сезоне?!
Я сделаю все, чтобы "Блейзерс" победили вашу команду! Я хочу, чтобы вы склонились и признали свое поражение в прямом эфире!
Примечания переводчика:
Кваме Браун

    
  





  


  

    
      "Босс, фондовый индекс снова начал расти. Должны ли мы погасить 
некоторые из наших фьючерсных контрактов?" спросил Хэ Чжаоцзи по 
телефону.
"Нет. Продолжайте шортить. Помните, не используйте 
большое кредитное плечо, и вы должны использовать хеджирование". 
проинструктировал Фэн Юй.
Выслушав приказ Фэн Юя, Хэ Чжаоцзи 
почувствовал себя увереннее. Хотя многие крупные американские корпорации
 были вовлечены в финансовые скандалы, и фондовый индекс упал, он начал 
восстанавливаться после ряда рыночных корректировок.
Фондовый 
рынок все еще очень изменчив, и на нем совершается множество сделок. 
Торговать в этот период очень сложно и утомительно. Компания Wind and 
Rain Consulting вложила большую сумму в фондовый рынок, и Хэ Чжаоцзи 
беспокоится.
Хэ Чжаоцзи не боится потерь, но боится потерять всю 
свою прибыль. Даже если фондовый индекс вырастет на 10%, Wind and Rain 
Consulting все равно получит прибыль.
Фэн Юй посмотрел на календарь на своем столе. Время близится, и он гадает, случится ли еще эта катастрофа или нет.
Фэн
 Юй и Лю Чуаньчжи отправились на встречу с председателем совета 
директоров и генеральным директором IBM Луисом Герстнером, чтобы 
обсудить сотрудничество.
Lenovo хочет выйти на рынок США и 
столкнулась с серьезным сопротивлением со стороны других компаний, 
включая IBM. IBM имеет много дел с правительствами и крупными 
корпорациями США.
Лю Чуаньчжи придумал решение - сотрудничать с 
IBM. Хотя IBM более продвинута, чем Lenovo, разрыв не так уж велик. Они 
больше не являются инновационными, в то время как Lenovo - лидер 
азиатского рынка.
Lenovo также является тем, кто вытеснил IBM с 
китайского рынка, что привело к падению их прибыли. Компания IBM вложила
 много средств в развитие своих технологий, но последние два года ее 
прибыль была отрицательной. Эти два года стали худшими для компании с 
1992 года.
В 1992 году IBM понесла самые большие убытки в мире. Их
 убытки составили почти 5 миллиардов долларов США, и в то время они были
 лидерами рынка в индустрии персональных компьютеров.
После этого 
IBM объявила, что войдет в индустрию программного обеспечения, и это 
будет основным направлением деятельности компании. Они будут переходить 
от аппаратного обеспечения к аппаратному обеспечению, программному 
обеспечению и серверам. Они стали крупнейшей в мире корпорацией по 
разработке программного обеспечения.
В 1999 году Microsoft 
обогнала IBM в качестве крупнейшей компании по производству программного
 обеспечения, и IBM пришлось довольствоваться вторым местом.
В 
настоящее время Lenovo Kingsoft находится на пятом месте в мире среди 
корпораций программного обеспечения, и она продолжает расти. Компания 
Lenovo объявила, что в течение двух лет она станет четвертой по величине
 компанией по производству программного обеспечения, а в течение пяти 
лет обгонит немецкую компанию SAP и станет третьей по величине компанией
 по производству программного обеспечения.
Это означает, что 
Lenovo пошла по стопам IBM, производя одновременно аппаратное 
обеспечение, программное обеспечение и серверы. Кроме того, у Lenovo 
есть конкурентное преимущество в виде обширного азиатского рынка и 
дешевой стоимости рабочей силы.
Когда Лю Чуаньчжи сказал IBM, что Lenovo хочет начать с ними сотрудничество, Герстнер сразу же согласился.
В
 комнате находятся четыре человека. Фэн Юй, Лю Чуаньчжи, Герстнер и 
Палмизано. Самуэль Палмизано - преемник Герстнера и в настоящее время 
является президентом IBM.
Контракт Герстнера заканчивается в 
следующем году, и он также является боссом крупнейшей табачной компании в
 США. Он не хочет оставаться в IBM и желает продолжать заниматься 
собственным бизнесом.
Герстнеру понадобилось менее двух лет, чтобы
 превратить IBM из убытков в 5 миллиардов долларов США в прибыль в 3 
миллиарда долларов США. После этого IBM сохранила свою прибыльность. В 
прошлом году прибыль IBM превысила 6 миллиардов долларов США, а в этом 
году она может стать еще больше.
Герстнер хочет дать IBM последний
 толчок перед своим уходом. Таким образом, он сможет заработать больше 
денег на акциях IBM, которыми владеет. За десять лет работы он получил 
более 3 миллионов акций IBM. Несколько месяцев назад стоимость его акций
 составляла более 300 миллионов долларов США, но недавно она снизилась 
до 200 миллионов долларов США. Несмотря на более высокую прибыль IBM, 
цены на их акции также пострадали от недавнего обвала рынка.
IBM нужны какие-то новости, чтобы поднять цены на свои акции, например, ... повторный выход на китайский рынок.
Это сотрудничество включает в себя не только их технологии. Они также будут обмениваться рынками.
IBM будет дистрибьютором Lenovo в Северной Америке. Lenovo Group будет их дистрибьютором в Китае и остальной Азии.
Конечно,
 их сотрудничество ограничивается только ПК и не включает программное 
обеспечение. Программное обеспечение Lenovo все еще не находится на том 
же уровне, что и IBM.
Просто посмотрите на SAP. SAP создана 
четырьмя бывшими инженерами-программистами IBM, что доказывает, 
насколько сильны их инженеры.
"Фенг, Лю, рад, что вы все можете 
прийти в IBM. У нас будет хорошее сотрудничество, и это будет 
беспроигрышная ситуация для нас". Герстнер рассмеялся.
"Конечно. Я могу предвидеть, что продажи ПК IBM снова вернутся на второе место". со смехом ответил Лю Чуаньчжи.
Что касается того, кто станет первым в продажах ПК, то все написано на лице Лю Чуаньчжи.
"Лю,
 качество наших ПК очень хорошее и может прослужить долго..." Герстнер 
продолжал рассказывать о преимуществах ПК IBM. ПК, или персональный 
компьютер, назван IBM, и они являются пионерами в этой отрасли.
Но
 быть пионерами не означает, что они будут смеяться последними. Это как 
забег на длинную дистанцию. Те, кто быстро бежал на старте, могут не 
удержать лидерство до финиша. Их могут обогнать в начале или на полпути.
Лю
 Чуаньчжи и Фэн Юй обменялись взглядами. IBM сделала неверный шаг. 
Продление срока службы ПК - это неправильный [email protected].
Технологии
 ПК меняются очень быстро. Основным недостатком ПК IBM, особенно 
ноутбуков, является их долговечность. Потребитель не будет переходить на
 новый, поскольку старый ПК все еще работает. Но если он не будет 
менять, старый ПК будет слишком медленным.
Кроме того, IBM установила очень высокую цену на свои ПК. Их ноутбуки являются самыми дорогими среди других брендов.
Ноутбук IBM стоит вдвое больше, чем ноутбук Lenovo с теми же характеристиками. Кто будет покупать их ноутбуки в Китае?
Lenovo всегда хотела создать самый дешевый ПК и позволить большему количеству людей иметь его.
ПК не должны быть продуктом высокого класса, это должно быть 
устройство, которым пользуется каждый. В будущем он станет такой же 
необходимостью, как мобильные телефоны!
"Нет. Если IBM сохранит 
такой образ мышления, вы все не добьетесь успеха на рынках Китая и 
Азии". Вот данные о продажах и ценах на ПК. Я думаю, вы поймете, почему 
IBM больше не конкурентоспособна". Лю Чуаньчжи передал Герстнеру два 
документа.
Герстнер и Палмизано посмотрели друг на друга и, нахмурившись, начали читать документы.
Примечания переводчика:
Луис Герстнер

    
  





  


  

    
      Герстнер и Палмизано не заметили этих цифр. Прочитав данные, они 
поняли, что у IBM нет конкурентоспособности против Lenovo. Если бы они 
вместе участвовали в тендере на получение работы, IBM не выиграла бы! 
Lenovo продает свой ноутбук по цене 8 800, а IBM продает свой ноутбук с 
теми же характеристиками по цене 23 000. Они в два раза дороже, чем 
Lenovo. Кто купит их ноутбуки? Конечно, это сравнение на китайском 
рынке. Ведь Китай ввел высокие тарифы на импорт, и IBM была вынуждена 
поднять свои розничные цены. Но в США ноутбук IBM продается по цене 2 
000 долларов США. Ноутбук Lenovo с такими же характеристиками продается 
всего за 1 499 долларов США. Разница в цене составляет почти 25%. Это 
объясняется тем, что ноутбуки Lenovo импортируются и имеют высокие 
налоги и транспортные расходы. Герстнер и Палмизано в сердцах 
подсчитали. Себестоимость ноутбука Lenovo должна составлять менее 1 000 
долларов США, в то время как у IBM - более 1 200 долларов США. Разница 
между себестоимостью IBM и Lenovo достаточно велика. С тех пор как 
Герстнер стал председателем совета директоров IBM, он снизил 
себестоимость продукции и даже сократил многих сотрудников. В итоге они,
 как первопроходцы, проиграли китайской компании! Неудивительно, что 
Lenovo Group названа самым быстрорастущим производителем ПК. Просто 
контроль затрат - лучший в мире. Если это только из-за более низкой 
стоимости рабочей силы, то себестоимость продукции не будет такой 
низкой. Должны быть и другие причины, по которым им удается держать 
себестоимость на таком низком уровне. Например, стоимость различных 
компонентов. Китай построил крупнейший в мире завод по производству 
кристаллического кремния. Планируется производить более 50% мирового 
кристаллического кремния! Многие люди рассмеялись, когда прочитали эту 
новость. Технологии производства кристаллического кремния в Китае ниже 
среднего, а инвестиции в этот завод - не маленькая сумма. Знают ли они, 
сколько кристаллического кремния они должны производить, чтобы 
обеспечить 50% мирового производства? Находящиеся неподалеку Япония и 
Тайвань могут преподать им урок.
Но когда многие узнали, что Фэн 
Юй, Philips и Кириленко инвестировали в этот завод, они поняли, что это 
возможно. Фэн Юй продал свои акции Microsoft, и у него есть деньги, 
чтобы инвестировать в этот завод. Philips и Кириленко тоже могут 
финансировать этот завод. Philips предоставил передовые технологии 
Siemens, а Кириленко - секретные российские технологии. Фэн Юй не стал 
спрашивать Кириленко, откуда у него эти технологии. Сейчас у завода нет 
проблем с технологиями. Японские и тайваньские фирмы пытались остановить
 Фэн Юя, но это невозможно. Только Китай является защитным слоем для 
завода Фэн Юя и может остановить эти фирмы. Кто поверит, что у Фэн Юя 
нет связей с высшими государственными руководителями Китая? О чем нужно 
беспокоиться Фэн Юю, так это о том, как снизить себестоимость и как 
повысить эффективность. Завод по производству кристаллического кремния 
Wind and Rain определенно обгонит другие заводы по производству 
кристаллического кремния благодаря снижению стоимости и повышению 
эффективности. Герстнер и Палмизано считают, что именно эта фабрика 
кристаллического кремния могла снизить стоимость китайских электронных 
компонентов. "Фенг, как обстоят дела с производством на вашей фабрике 
кристаллического кремния в Китае?" спросил Герстнер. "Нормально. Это 
только первая фаза, и завод еще не завершен". Завод по производству 
кристаллического кремния и скорость производства следуют приказам Фэн 
Юя. При нынешней скорости фабрика может легко занять более половины доли
 мирового рынка. Когда это произойдет, Фэн Юй сможет контролировать 
цену. Если они увеличат масштабы производства сейчас, это будет пустой 
тратой денег. Кроме того, это будет перепроизводство, и никто не будет 
покупать их продукцию. Фэн Юй должен подождать еще несколько лет, пока 
фотоэлектрическая промышленность не поднимется. Тогда солнечные батареи 
станут хорошим продуктом, на котором можно будет сосредоточиться. Фэн Юй
 уже сообщил Tai Hua Battery, чтобы они создали команду по разработке 
солнечных батарей и постарались отхватить самый большой кусок пирога! 
"Фэн, Лю, я прочитал этот документ. Мне любопытно, как вы все снизили 
себестоимость продукции?
Я имею в виду, как вы все опустились до 
такого уровня?" спросил Герстнер. Лю Чуаньчжи посмотрел на Фэн Юя и 
увидел, что тот кивнул. Он ответил. "Все просто. Мы производим все 
основные компоненты ПК. У нас есть соглашения со всеми производителями 
оборудования". "Что вы имеете в виду, когда говорите, что сами 
производите все основные компоненты ПК?" "Мне не нужно объяснять про 
оптический привод. IBM также использует нашу оптическую технологию Wind 
and Rain и использует стандарты Wind and Rain - Philips. Мы используем 
видеокарту Nvidia, а у них завод в Китае. Цена, которую мы получаем, 
является самой низкой в отрасли. Мы также сами производим мышь и 
клавиатуру. Компания Wind and Rain Electronics также является лидером в 
производстве ЖК-мониторов. Они также дали нам самую низкую цену в 
отрасли". "Аккумуляторы - от Tai Hua Battery, и они самые дешевые в 
отрасли. Жесткий диск произведен совместно нами, Wind and Rain 
Electronics, Aiwa Electronics и т.д., и, конечно, мы получили его по 
себестоимости. Звуковая карта произведена совместно с Aiwa, и качество 
звука очень хорошее. Она также очень дешевая. Оперативная память - от 
Kingston, а у них завод в Китае...". Герстнер потерял дар речи. Все 
компоненты ПК Lenovo - самые дешевые в отрасли. Кроме материнской платы,
 все остальные детали они получили по самой низкой цене. Кроме того, они
 работают с Intel и AMD над созданием более дешевого 
высокопроизводительного ноутбука. "Фенг, Лю, мне очень любопытно. Почему
 эти компании по производству оборудования дали Lenovo такие хорошие 
цены?" Герстнер нахмурился. Даже IBM не получает таких цен. "Все просто.
 У нас хорошие продажи, и мы можем помочь им расширить свою долю рынка".
 ответил Лю Чуаньчжи. Лю Чуаньчжи знает истинную причину: Фэн Юй владеет
 контрольным пакетом акций этих компаний. С помощью Фэн Юя эти компании 
открыли заводы в Китае, что снизило их стоимость и помогло Lenovo Group 
повысить конкурентоспособность на международном рынке. Высшие 
руководители также довольны тем, что сделал Фэн Юй.
Они хвалят 
его за то, что он не забывает свою родину. Фенг Ю хочет, чтобы Lenovo 
Group обогнала IBM в производстве ПК, программного обеспечения и услуг. 
Он хочет, чтобы Lenovo стала лидером ИТ-индустрии. Компании, 
производящие комплектующие, также станут лидерами в своих отраслях! Лю 
Чуаньчжи знает об этом плане, но он не ожидал, что Фэн Юй будет 
действовать так быстро и вложит деньги во все компании, связанные с ПК. В
 результате Lenovo становится настолько конкурентоспособной на 
международном рынке. Дизайн ПК Lenovo стал самым передовым в мире, а 
благодаря нынешнему ценовому преимуществу, повышается и узнаваемость 
бренда. Разница между Lenovo и такими крупными корпорациями, как IBM, 
заключается в запатентованных технологиях. IBM и другие крупные 
корпорации получают большую прибыль от своих патентных разрешений. 
Именно над этим работает Lenovo. Объяснение Лю Чуаньчжи на самом деле не
 ответило Герстнеру. Но это считается секретом компании, и это 
нормально, что Лю Чуаньчжи не отвечает. Герстнер должен обговорить 
условия этого сотрудничества. Lenovo хочет контролировать цены на ПК?! 
Как это возможно?! Мы - IBM, и мы всегда главные!

    
  





  


  

    
      "Фенг, Лю, я думаю, вы все должны смотреть правде в глаза. Когда речь идет о ПК, мы, IBM, лучшие". подчеркнул Герстнер.
Да,
 10 лет назад IBM определенно была лучшей. Но после того, как они 
переключили свое внимание на программное обеспечение, они потеряли 
статус лидера отрасли и теперь даже отстают от HP и Lenovo. Если бы не 
долгосрочные контракты с крупными корпорациями в США, IBM могла бы 
вылететь из пятерки ведущих компаний по производству ПК.
В прошлой
 жизни Фэн Юя компания Lenovo приобрела бизнес IBM по производству ПК, и
 продажи компьютеров IBM резко упали. Правительство США перешло к другим
 производителям, так как боялось, что Lenovo создаст "черный ход" в их 
компьютерах! Это также является причиной, по которой правительство Китая
 настаивает на разработке собственных ПК.
"Я не знаю, как вы 
определяете лучшее. Кроме бренда IBM, характеристики, дизайн и продажи 
ПК IBM не являются лучшими. Вы все должны признать, что даже HP и Dell 
лучше вас всех на североамериканском рынке. Вы все также отстаете от 
других компаний в Европе. Азия, рынок с большим потенциалом, теперь 
контролируется нами, Lenovo".
"Некоторые технологии IBM 
по-прежнему являются самыми передовыми в мире, но ПК не зависит от одной
 или двух передовых технологий. Если кто-то собирается купить ПК, он 
будет рассматривать все его аспекты. IBM позиционировала себя как ПК 
высокого класса, но я не вижу, какая часть технических характеристик 
считается высоким классом. Повышение цены ПК на основе бренда - это 
глупый шаг".
Лю Чуаньчжи прямо сказал об этом Герстнеру. Он 
отметил, что IBM использует лояльность к бренду для продажи своих ПК. 
Хотя IBM является известным брендом, по мере снижения качества ее 
продукции, продажи также будут падать.
Это правда. Многие люди 
жаловались, что в последние два года продуктам IBM не хватает инноваций и
 дороговизны. Настоящий ПК высокого класса должен иметь лучшие 
технические характеристики, чем другие ПК. Но характеристики ноутбуков 
IBM хуже, чем у других ноутбуков!
"Но в Северной Америке Lenovo не может сравниться с IBM.
Вот почему я считаю, что IBM должна отвечать за Северную Америку. 
Lenovo может курировать продажи в Китае и других частях Азии. Таким 
образом, мы сможем лучше распределить наши ресурсы".
Фэн Юй 
перебивает. "Вы думаете, что без помощи IBM компания Lenovo не сможет 
выжить на североамериканском рынке? Многие крупные корпорации в Северной
 Америке, такие как eBay и Amazon, используют ПК Lenovo. Конечно, 
компании с высоким потенциалом, такие как Nvidia, Kingston и Google, 
также используют ПК Lenovo. Если мы хорошо продвинем наши продукты на 
рынке, просто за счет ценового преимущества, мы сможем отхватить большую
 часть доли рынка."
"В Европе у нас есть такие сильные партнеры, 
как Philips и Thomson. Это бренды потребительской электроники мирового 
класса, и продажи Lenovo в Европе неуклонно растут. Мы также являемся 
лидерами на рынке Восточной Европы."
"Фенг, мне кажется, вы 
принизили эффект нашего бренда. Это Северная Америка, а не Азия или 
Европа. У нас, IBM, много постоянных клиентов". ответил Герстнер. "Кроме
 того, у нас много розничных магазинов, а это то, чего вам всем не 
хватает".
Фэн Юй улыбнулся и спросил Герстнера. "Как вы думаете, что произойдет, если я буду поддерживать и рекламировать Lenovo?".
Фэн Юй говорит несерьезно, так как лично он не заинтересован в том, чтобы быть представителем.
Герстнер ошарашен. Фэн Юй собирается рекламировать ПК Lenovo?! Но он не любит быть в центре внимания.
Если
 Фэн Юй будет поддерживать и рекламировать Lenovo, потребители 
действительно могут перейти на Lenovo. Они бизнесмены, но в глазах 
обычных людей они более выдающиеся, чем знаменитости. Они знают, как 
много продаж может увеличить знаменитость высшего класса за счет 
поддержки. IBM уже нанимала некоторых знаменитостей для рекламы своей 
продукции".
Лю Чуаньчжи добавил. "Я думаю, если мы будем 
сотрудничать, Lenovo должна контролировать продажи, и я гарантирую, что 
прибыль IBM вырастет. Я буду продавать ПК IBM, как Lenovo, без 
предвзятости".
Герстнер и Палмизано обменялись взглядами. Они поняли, что являются аутсайдерами в этих переговорах.
С каких это пор IBM стала аутсайдером в деловых переговорах?!
Лю
 Чуаньчжи говорит им передать продажи IBM PC компании Lenovo, включая 
продажи на североамериканском рынке. Это также включает все каналы 
распространения IBM.
Возможно, все это не считается бесценным, но это очень ценно.
Что
 еще более важно, продажи ПК IBM должны зависеть от Lenovo. Хотя IBM 
сместила акцент на разработку программного обеспечения, ее ПК 
по-прежнему приносят прибыль. Это равносильно тому, чтобы отдать свой 
бизнес по производству ПК компании Lenovo.
Обещание Лю Чуаньчжи 
относиться к IBM так же, как к Lenovo, невозможно. Если для обоих 
брендов будут приложены одинаковые маркетинговые усилия, Lenovo будет 
иметь ценовое преимущество, а ПК IBM не будут расти.
У Герстнера внезапно возникает ощущение, что Lenovo пытается приобрести бизнес IBM по производству ПК!
Герстнер
 тут же выбрасывает эту мысль из головы, поскольку это невозможно. Какая
 компания осмелится приобрести бизнес IBM по производству ПК? IBM 
является основателем ПК!
Передача прав на продажу ПК компании Lenovo Group равносильна передаче половины спасательного круга IBM PC.
Ни
 одна компания не превосходит Lenovo в области дизайна и разработки ПК. 
Lenovo продемонстрировала свою конкурентоспособность в настольных 
компьютерах и ноутбуках. Их цены, дизайн, технические характеристики и 
брендинг выделяли их среди конкурентов!
Герстнер посмотрел на Лю Чуаньчжи, и в его глазах появилось желание приобрести бизнес IBM по производству ПК.
Предположим,
 IBM продаст свой бизнес ПК компании Lenovo Group... нет. В таком случае
 его следует объединить с Lenovo Group, IBM получит взамен акции Lenovo 
Group. В то же время они смогут сосредоточиться на разработке 
программного обеспечения, серверов и новых технологий. Это также может 
быть хорошо для них.
Microsoft смогла достичь того уровня, на 
котором она находится сейчас, благодаря поддержке IBM в прошлом. Многие 
люди говорили, что если бы IBM приобрела Microsoft, то сохранила бы свою
 позицию лидера отрасли.
Сейчас Microsoft превзошла IBM, и, 
возможно, IBM будет легче вернуть себе позицию лидера, если они 
сосредоточат все свое внимание на одной области.
"Примите решение. Вы все должны знать, как это сотрудничество принесет пользу IBM". сказал Фэн Юй.
"Фэн,
 я думаю, что ни одна другая компания не примет такого важного решения 
поспешно. Передача продаж важного продукта другой компании - это 
серьезное решение. Нам нужно обсудить его с советом директоров. Но мы 
скоро дадим вам ответ". ответил Герстнер.
Фэн Юй также не ожидал, 
что IBM согласится на этой встрече. Но он может сказать, что Герстнер и 
Палмизано колеблются, и этого достаточно.
Остальное Фэн Юй поручит Лю Чуаньчжи.
"Я буду ждать ваших хороших новостей".

    
  





  


  

    
      В течение 10 дней Лю Чуаньчжи представлял Lenovo Group для подписания
 соглашения о сотрудничестве с IBM. Условия соглашения не были объявлены
 общественности, но они дали понять, что обе стороны будут сотрудничать в
 бизнесе ПК.
Посторонние не знают о деталях сотрудничества. Тем не
 менее, они поняли, что IBM разместила в своих североамериканских 
розничных магазинах новую секцию по продаже Lenovo Kingsoft PC. Lenovo 
также начала выставлять компьютеры IBM в своих магазинах в Чиане.
IBM
 согласилась позволить Lenovo заниматься продажами своих ПК, но при этом
 добавила много условий. Хотя условия жесткие, они не являются 
неприемлемыми. Самое главное, Lenovo получила каналы распределения 
продаж IBM.
Все это увеличит продажи ПК Lenovo, особенно 
ноутбуков. Продажи IBM в Азии и Восточной Европе также улучшатся. В 
целом, Lenovo получит большую выгоду от этого сотрудничества.
Конечно,
 Lenovo Group и IBM сотрудничают и в других областях. Например, 
авторизация другой стороны по их патентам. В этой области IBM выиграла 
больше, так как у нее больше ценных патентов, чем у Lenovo.
Фэн Юй
 очень доволен работой Лю Чуаньчжи на этих переговорах. Это лишь вопрос 
времени, когда Lenovo Group приобретет бизнес IBM по производству ПК.
В
 то же время Lenovo начала агрессивную рекламу в Северной Америке. Они 
нанимали молодых кинозвезд, певцов, спортсменов и т.д. для рекламы своей
 продукции. Это придало бренду Lenovo молодой и энергичный имидж, и он 
представлял целевую демографическую группу Lenovo.
Самое главное, 
что журнал , и другие деловые журналы признали Lenovo Group лучшим в 
мире производителем и дистрибьютором ПК. Это звание значительно повысило
 ценность бренда Lenovo.
Герстнер также представил IBM, чтобы та признала, что ПК Lenovo лучше, чем IBM в определенных областях.
Другие компании не ожидали, что IBM признает, что Lenovo лучше.
Все
 считали, что IBM сама навлекает на себя неприятности. Lenovo уже почти 
пять лет как захватила азиатские рынки и недавно получила контроль над 
рынком Восточной Европы.
Только в Америке, особенно в Северной 
Америке, дела у Lenovo идут не очень хорошо, и, похоже, в последние два 
года компания терпит убытки.
IBM помогает Lenovo выйти на 
североамериканский рынок, и они могут захватить весь американский 
континент. Когда это произойдет, Lenovo Group станет крупнейшим 
производителем ПК в мире.
То, что сделала IBM, - это ошибка. Они позволили своим врагам войти на свою территорию в обмен на азиатские рынки!
Но
 сторонние наблюдатели не знают, что IBM не понесла никаких потерь, 
поскольку их внимание больше не сосредоточено на бизнесе ПК. Они больше 
озабочены разработкой передовых технологий и планируют инвестировать в 
эту область более 2 миллиардов долларов США ежегодно в течение следующих
 пяти лет.
Этот план требует большого фонда, а у IBM сейчас 
недостаточно денег. Цены на их акции падали, и выпуск новых акций - не 
лучший вариант. Поэтому возможными решениями являются передача Lenovo 
некоторых запатентованных технологий и продажа бизнеса по производству 
ПК.
Lenovo объявляет всем. "Северная Америка, я иду!".
Примерно в то же время и некоторые другие журналы начали новый виток теорий заговора.
Lenovo угрожает американским производителям ПК, но и другие китайские продукты также угрожают американским компаниям.
"Китайская
 продукция сейчас повсюду в нашей жизни. Автомобили, пуговицы - все это 
производится в Китае. Одежда, которую мы носим, из Китая, и даже многие 
повара в ресторанах - китайцы. Многие строители, которые строят наши 
дома, - из Китая, и большинство деталей в наших автомобилях сделаны в 
Китае. Автомобили китайской марки продаются и в США".
"Мы думали, 
что Китай не представляет угрозы для США. Все, что у них есть, - это 
дешевая рабочая сила из-за высокой численности населения и уровня 
безработицы. Поэтому все китайские товары - это продукция с низкой 
добавленной стоимостью. Но посмотрите внимательно вокруг нас сейчас. 
Китайский мобильный телефон Wind and Rain является самым передовым в 
мире и обгонит Motorola по продажам, чтобы занять второе место в мире.
DVD-плееры в наших домах также марки Wind and Rain, и они сделаны в 
Китае. Даже ПК, которые мы используем, - Lenovo, тоже из Китая. Китай 
догоняет США в секторе электроники!".
.......
Фэн Юй читал все эти теории заговора, но он не паниковал, как другие. Вместо этого он посмеялся над ними.
"Босс,
 вы не боитесь, что китайские товары будут бойкотироваться после 
появления этих теорий заговора?" с любопытством спросил Камеда Масао.
"Камеда,
 американцы отличаются от японцев. Они не едины и не верят в 
национализм. Их базовое образование научило их в первую очередь 
заботиться о себе. И что с того, что эти СМИ говорят, что китайские 
товары догоняют и даже обгоняют американские?".
"Они собираются 
запретить нам продавать нашу продукцию? Это невозможно. Жизнь 
американцев пострадает, если США разорвут связи с Китаем, и они 
пострадают больше, чем китайцы. В конце концов, у Китая по-прежнему есть
 близкий торговый партнер в Восточной Европе, а мы можем продолжать 
открывать новые рынки в Западной Европе."
"Если они не разорвут 
связи с Китаем, тогда они могут только заставить американцев 
бойкотировать нас. Бойкот - это еще меньшая проблема для нас. Цены на 
китайскую продукцию - это их преимущество. При лучшем качестве и низких 
ценах, что вы выберете, если вы потребитель? Возможно, в прошлом 
узнаваемость нашего бренда была не очень высокой, но люди знают наш 
бренд после стольких раундов агрессивного маркетинга. Вы все еще 
боитесь, что никто не будет покупать?".
"Они заявили, что мы 
представляем угрозу. Хорошо. Это также бесплатный маркетинг для нас. Их 
собственная продукция недостаточно хороша и они хотят бойкотировать 
продукцию другой страны?! Вот что выбирают слабаки. Ваша страна намного 
лучше в этой области". Компания Lenovo вышла на рынки многих азиатских 
стран, за исключением Японии и Южной Кореи. Японские корпорации бытовой 
электроники объединили свои усилия. Они предложили скидки на свою 
продукцию, чтобы не допустить Lenovo PC на японский рынок.
Я не ожидал, что Сони и остальные так поступят".
Камеда
 Масао почувствовал гордость, услышав, как Фэн Юй восхваляет его страну.
 Но в то же время ему было стыдно за то, что сделали эти японские фирмы.
 Они продавали свои компьютеры с убытками, чтобы не дать Lenovo выйти на
 их рынок. Так поступают неудачники.
Когда же эти японские гиганты бытовой электроники стали неудачниками?
"Босс, мы должны принять какие-то меры?"
"Хорошо. Действуйте."
Фэн Юй встал и посмотрел из окна на улицы Нью-Йорка.
Теория
 заговора о китайской угрозе? Угроза электронике? Я сообщу вам всем, что
 это не слухи и это реальность. Китайская электронная продукция 
действительно может вывести из строя все ваши американские компании!

    
  





  


  

    
      Герстнер снова отправился на встречу с Фэн Юем. Но на этот раз он 
пришел в офис Фэн Юя и не представляет IBM. Он пришел от имени своей 
табачной компании.
Герстнер - табачный магнат, и Фэн Юю для чего-то нужна его помощь.
Например... в продвижении электронных сигарет.
Фенг
 Ю задумался об электронных сигаретах, когда начал производить 
увлажнители воздуха. Оба устройства используют атомайзер для испарения 
жидкости, но применяются для разных целей. В то время устройство 
распылителя было слишком большим, чтобы сделать из него электронную 
сигарету.
Первое поколение электронных сигарет было выпущено в 
прошлом году. Конечно, сначала она была запущена в Китае, и реакция на 
нее не очень хорошая, поскольку ее трудно позиционировать.
Вы 
говорите мне, что это табак? Но там нет огня. Это медицинский прибор?! 
Но он вреден для нашего организма. Вы удалили смолу, но никотин остался.
 Это также не потребительский электронный продукт. Даже увлажнитель 
воздуха считается бытовым прибором.
Этот продукт не регулируется 
властями, и нет никаких органов, отвечающих за стандарты безопасности. 
Поэтому Фэн Юй может устанавливать свои собственные стандарты.
Компания
 Bing City Pharmaceutical разработала электронную жидкость, а Wind and 
Rain Home Appliances - электронную сигарету. Электронная сигарета будет 
выпускаться под брендом Tai Hua.
После запуска на китайском рынке 
Фэн Юй обнаружил, что этот продукт не станет популярным, но это не 
проблема для получения прибыли. Себестоимость производства этого 
продукта очень низкая. Тем не менее, технология атомайзера 
запатентована, и другие люди не могут ее имитировать.
Фэн Юй 
собирается запустить эту электронную сигарету в Америке. Америка - один 
из регионов с большим количеством потребителей табака. Герстнер 
занимается табачным бизнесом и является хорошим партнером.
Фэн Юй передал Герстнеру одноразовую электронную сигарету и попросил его попробовать.
Хотя
 Герстнер и является табачным магнатом, он больше курит сигары, чем 
сигареты. Он еще не пробовал курить это устройство и посмотрел, как им 
пользуется Фэн Юй. Он сделал затяжку и выпустил полный рот дыма.
В
 первой затяжке Герстнер ничего не почувствовал, и он сделал еще 
несколько затяжек. После этого он передал одну из них своему сотруднику,
 стоящему позади него. Этот человек курит.
Фэн Юй подал знак своим сотрудникам рядом с ним, чтобы они достали электронную сигарету и показали Герстнеру.
"Это
 мундштук, он того же цвета, что и сигаретные фильтры. Эта часть - 
распылитель, в нем находится электронная жидкость. Ее хватает примерно 
на 500 затяжек. Белая часть - это аккумулятор и некоторые электронные 
детали...".
"Почему бы вам не сделать его съемным? Таким образом, верхнюю часть можно будет выбросить". спросил Герстнер.
Фэн
 Юй показал ему большой палец вверх. Неудивительно, что Герстнер - 
табачный магнат. Он может одним взглядом указать на недостатки этого 
устройства. Фэн Юй взмахнул рукой, и его сотрудники открыли вторую 
коробку. Эта электронная сигарета длиннее и толще сигарет. Она похожа на
 сигару с кнопкой включения/выключения.
"Это перезаправляемая 
электронная сигарета. Но детали внутри не могут служить долго и требуют 
замены через некоторое время. Кроме того, при заправке электронная 
жидкость может пролиться на руку пользователя. Она вонючая".
"Это 
довольно мало. Как долго может прослужить полная бутылка? Можете ли вы 
увеличить размер держателя для электронной жидкости и емкость 
атомайзера? Многие курильщики любят делать глубокие затяжки во время 
курения".
Фэн Юй понял, что имел в виду Герстнер. Он встречал 
много курильщиков, которые предпочитали дорогие сигареты более дешевым, 
поскольку содержание табака в них выше.
Сотрудники Фэн Юя 
поставили на стол еще одну коробку. Внутри оказалась электронная 
сигарета, которая больше пачки сигарет. Эта электронная сигарета может 
работать более недели без долива жидкости.
Герстнер знал, что Фэн 
Юй подготовлен. Различные электронные сигареты, показанные ему, 
рассчитаны на разные сегменты потребителей. Первый тип - для тех, кто 
хочет попробовать. Второй тип - для обычных пользователей, и последний 
тип - для людей, которые любят курить электронные сигареты.
"Мы 
потратили много ресурсов и энергии на разработку этой электронной 
сигареты. Мы владеем патентами на эту электронную сигарету, что 
означает, что мы обладаем эксклюзивностью".
"У этой электронной 
сигареты много преимуществ. Например, при курении не используется огонь,
 и она не будет представлять пожарной опасности. В ней также нет смол и 
других вредных химикатов, и она якобы полезнее для здоровья. Пассивное 
курение также менее вредно для семьи и друзей. Существует несколько 
видов электронной жидкости, и мы можем регулировать уровень никотина, а 
потребители могут использовать ее, чтобы бросить курить".
"Бросить?" Герстнер нахмурился. Он - табачный магнат, и если никто не будет курить, как он собирается зарабатывать деньги?
Фэн
 Юй рассмеялся. "Не волнуйтесь. Отказ от курения - это только одно из 
преимуществ. Те, кто действительно хочет бросить курить, могут бросить 
просто решительно. Те, кто не хочет бросать, никогда не бросят".
"Самое
 главное, прибыль от этой электронной сигареты не ниже, чем от 
традиционных сигарет, и она не содержит смол. Огонь не требуется, и это 
позволит людям почувствовать, что они здоровее и безопаснее. Нам будет 
легче продвигать ее на рынке, и я думаю, что рекламировать ее легче, чем
 сигареты".
Во многих странах реклама сигарет запрещена, но 
табачные компании будут придумывать другие способы продвижения своей 
продукции. Например, они будут производить другие продукты и продавать 
их под именем своей компании или торговой марки. Это косвенное 
продвижение своих сигарет.
"Это тот продукт, который вы хотите, 
чтобы я распространял для вас на североамериканском рынке?". Герстнер 
видит прибыль в этом продукте, и он станет новым источником дохода для 
его табачной компании.
"Не только на североамериканском рынке. 
Предположим, у вас есть возможность и смелость подписать обязательство, 
гарантирующее определенный объем продаж. В таком случае я могу позволить
 вам весь американский рынок".
"Сколько вы будете платить, если позволите мне распоряжаться всем американским рынком?"
"10%
 от общего объема продаж, но объем продаж не должен быть ниже 100 
миллионов долларов США. Вы должны знать, что прибыль от сигарет 
невелика, и 10% - это максимум, что мы можем предложить. Маркетингом мы 
займемся сами".
"Могу ли я получить 15% от общего объема продаж, 
если возьму на себя маркетинг?". Герстнер не беспокоится о цели в 100 
миллионов долларов США.
"Как вы думаете, наши маркетинговые гонорары достигнут 5% от общего объема продаж?" Фэн Юй переспросил Герстнера.
"Я
 могу сказать, что прибыль от электронной сигареты выше, чем от обычных 
сигарет. Дайте мне 14%, и я сделаю эту электронную сигарету популярной 
во всей Америке".
"Как насчет 12%?" Фэн Юй поторговался.
"13%.
 Нет более подходящей компании, чем мы, для распространения этого 
продукта. Я могу сделать так, чтобы электронная сигарета появилась у 
курильщиков в кратчайшие сроки".
Фэн Юй делает вид, что 
колеблется. В душе он прыгает от радости, так как 15% - это то, чего он 
ожидал. Прибыль от электронных сигарет намного выше, чем от обычных 
сигарет. Себестоимость производства намного ниже, и продаются они по 
более высоким ценам.
"Хорошо! Договорились!"
Примечания переводчика:
Электронная сигарета

    
  





  


  

    
      "Электронная сигарета Tai Hua - это не сигарета, но вы все равно можете курить".
"Новаторская новая технология. В электронной сигарете Tai Hua нет смол".
"Лучший выбор миллиардов. Вы должны стать владельцем такой сигареты".
Подобная реклама появилась в СМИ по всей территории США. Многим людям интересно узнать об электронной сигарете. Что это такое?
Электронная
 сигарета означает, что она должна использовать электричество. А 
сигарета - это то, что вы кладете в рот. Первая реакция многих людей - 
курение электронной сигареты равносильно поеданию батареек!
Фэн Юй
 видел рекламу в газетах. Герстнер начал размещать рекламу в газетах, а 
за ним должны были последовать телеканалы, Интернет, журналы и т.д.
Но
 на следующий день Фэн Юй заметил, что что-то не так. Почему в газете 
появляются статьи с критикой электронных сигарет? В статье говорится, 
что электронику и сигареты нельзя объединять. Электронная сигарета - это
 обман.
Что происходит? Неужели Герстнера ненавидят так много 
людей? Он только представил продукт, а люди уже начали его критиковать. 
Герстнер по-прежнему является председателем совета директоров и 
генеральным директором IBM. Почему эти люди ненавидят его?
Сразу 
же после этих статей табачная компания Герстнера выступила с заявлением в
 ответ на эти статьи. В нем говорится, что этот продукт является заменой
 сигаретам, снижая риск для здоровья, связанный с курением.
В то 
же время в статье приводился состав сигарет и электронной жидкости для 
сравнения. В ней также говорилось, что электронная жидкость изобретена 
фармацевтической компанией и используется для того, чтобы помочь 
курильщикам бросить курить.
Компания, которая изобрела электронную
 жидкость, - это та же компания, которая изобрела виагру. Китайская 
фармацевтическая группа Bing City Pharmaceutical Group.
В этом 
году продажи виагры в США достигли очередного пика. Хотя компания Pfizer
 изменила формулу и разработала препарат, похожий на виагру, люди со 
слабым здоровьем считают, что препарат действует слишком долго. Здоровые
 люди считали, что действие препарата длится слишком долго и влияет на 
их повседневную жизнь.
Поэтому "Виагра" компании Bing City Pharmaceutical Group по-прежнему остается лучшим выбором для большинства людей.
Немецкая компания также разработала препарат, похожий на Виагру. Но в 
него добавлены некоторые другие компоненты. Действие их препарата 
находится между Виагрой и Pfizer, и они являются главным конкурентом 
Виагры.
Тем не менее, "Виагра" является предшественником и 
наиболее известна. Когда люди хотят купить такие препараты, их первым 
выбором будет Виагра.
Виагра, как предполагается, является 
рецептурным препаратом и регулируется во многих странах. Но это только 
для вида. Снотворное тоже является рецептурным препаратом, но люди все 
равно могут получить его без рецепта. Аптеки хотят получить прибыль от 
продажи виагры, и они будут готовить поддельные рецепты, чтобы показать 
их властям.
Это более распространено в США, чем в Китае.
Популярность виагры сделала Bing City Pharmaceutical Group знаменитой, и это также помогло продажам их добавок для здоровья.
Bing
 City Pharmaceutical Group приобрела фармацевтическую фабрику в Канаде, 
чтобы производить препараты, связанные со здоровыми добавками, и виагру 
для североамериканского рынка.
Фэн Юй знал, что эта статья, 
опубликованная Герстнером, соответствует их контракту. Он должен 
рекламировать Bing City Pharmaceutical Group, когда занимается 
маркетингом электронных сигарет.
Бренд Tai Hua неизвестен в США. 
Тем не менее, в статье упоминалось, что электронная сигарета Tai Hua 
является дочерней компанией Tai Hua Holdings.
Хотя компания не 
хотела этого, Tai Hua Holdings вошла в список Fortune 500. Многие люди 
считают, что многие дочерние компании Tai Hua Holdings не включены в 
список. Если бы они попали в список, Tai Hai Holdings заняла бы гораздо 
более высокое место.
Конечно, если известно, что Tai Hua Holdings 
является основным акционером Sina и Sohu, Tai Hua Holdings не будет 
входить в 50 лучших.
Фэн Юй чувствовал, что Tai Hua Holdings может
 легко войти в топ-50 Fortune 500. Эти ведущие компании стоят более 10 
миллиардов долларов США, но они переоценены.
Например, компания 
Enron тоже когда-то входила в список лучших компаний Fortune 500, и это 
показало проблемы с этим рейтингом. ранжировали компании на основании 
того, что они видят, без проверок.
Если председателем Tai Hua Holdings не является Фэн Юй, они могут даже не попасть в рейтинг.
Bing
 City Pharmaceutical Group и Tai Hua Holdings заставили многих людей 
полюбопытствовать об электронных сигаретах Tai Hua. Но они также 
считали, что электронику и сигареты нельзя совмещать. Вы когда-нибудь 
слышали об электронном йогурте?
В последующие несколько дней в 
газетах начались дебаты. Одна сторона утверждает, что электронная 
сигарета - это мошенничество, а другая - что это новая технология, 
которая идеально сочетает в себе технологии и табак.
......
"Босс,
 что делает Герстнер? Почему он позволил разгореться дебатам об 
электронных сигаретах?". Ральф недоволен и считает, что Фэн Юй выбрал 
неправильного дистрибьютора.
Герстнер уже стар и не так энергичен, как раньше.
Фэн
 Юй ответил с улыбкой. "Разве вы не заметили, что эти дебаты по поводу 
электронной сигареты увеличивают популярность нашей электронной сигареты
 Tai Hua? Хотя существуют разные мнения по поводу электронной сигареты, 
наши продажи все равно растут".
Ральф смутился и спросил. "Босс, вы хотите сказать, что Герстнер специально допустил эти дебаты?"
"Не
 только это. Я подозреваю, что первая статья и те статьи, в которых 
критикуются электронные сигареты, написаны Герстнером. Вы понимаете, что
 многие люди присоединились к дебатам? Даже онлайн-новости, 
онлайн-форумы и даже телевизионные шоу - все говорят об электронной 
сигарете. Все больше и больше людей обратили внимание на этот новый 
продукт".
У интернета есть преимущество. В Интернете новости 
распространяются быстрее. Чем больше людей обсуждают электронную 
сигарету, тем популярнее она будет.
Даже Фэн Юй впечатлен этой маркетинговой стратегией. Герстнер потрясающий!
Ральф больше не сердится на Герстнера. Это все маркетинговые стратегии Герстнера.
"Босс, мы должны помочь ему?"
Фэн
 Юй покачал головой. "Нет необходимости. У Герстнера сейчас все хорошо, и
 он контролирует ситуацию. Если мы вмешаемся, то можем нарушить его 
планы". О, Герстнер опубликовал эту новость?"
"Да. Мы узнаем о реакции завтра утром. Босс, это действительно позволит другим людям подражать?".
"Всем будет любопытно.
Кроме того, вы заметили, что молодежь здесь любит "свободу" и делает 
все, что хочет? Вот почему процент молодых курильщиков здесь гораздо 
выше, чем в Китае. Мы должны заинтересовать их нашей электронной 
сигаретой. В конце концов, электронная сигарета лучше, чем сигарета".
подумал Фэн Юй. Я попробую применить эту маркетинговую стратегию здесь".

    
  





  


  

    
      Герстнер слушал, как его помощник докладывал о продажах электронных сигарет за последние несколько дней.
Потребителям трудно принять новые продукты, особенно те, которые никогда раньше не появлялись.
Герстнер
 воспользовался средствами массовой информации, чтобы провести дебаты об
 электронных сигаретах и дать возможность всем принять в них участие. 
Это повысит узнаваемость продукта. Эта стратегия увеличила продажи 
электронных сигарет, и многие потребители купили их из любопытства.
Но
 эта стратегия не продлится долго, поскольку она также обнажит 
недостатки электронной сигареты. У всех продуктов есть недостатки.
Эта
 маркетинговая стратегия, реализованная Герстнером, считается необычной.
 Тем не менее, Фэн Юй предложил еще одну странную маркетинговую 
стратегию, о которой он никогда раньше не слышал.
Конкурс "Дымовые кольца"!
Название
 этого конкурса не требует пояснений. Это соревнование на то, кто 
выпустит больше всего дымовых колец, самое большое дымовое кольцо, самое
 маленькое дымовое кольцо, самое креативное дымовое кольцо и т.д.
Этот конкурс и раньше проводился в небольших барах, но никогда еще он не проводился так масштабно и с большим призовым фондом.
Тот, кто выпустит больше всего дымовых колец, будет занесен в Книгу рекордов Гиннесса.
Книга рекордов Гиннесса - несерьезная организация, и в ней есть всякие странные рекорды.
Например,
 самые высокие удары ногами за одну минуту у танцоров канкан, самый 
большой рот в мире, самый длинный язык, самый большой зуб, самое большое
 лицо и т. д.
Эти рекорды, возможно, не являются чем-то 
выдающимся, но многим людям нравится наблюдать за ними. Однако Фэн Юй не
 интересуется самым большим ботинком, самой большой ушной серой и т.д., а
 также их рекордсменом.
Но Фэн Юй вынужден был признать, что 
многие люди в мире интересуются Книгой рекордов Гиннесса. Некоторые 
считают, что это что-то очень крутое, а многие пытаются прославиться, 
став рекордсменом.
Конечно, не все обращают внимание на имя рекордсмена.
Книга
 рекордов Гиннесса не является правительственной организацией. Она 
находится в частной собственности, и это что-то вроде списков.
Это книгоиздатели, которые сделали это ради прибыли.
Чтобы
 поддержать свои продажи, Книга рекордов Гиннесса продолжает вводить 
всевозможные странные рекорды. Рекордсмен получит лишь знак 
признательности от Книги рекордов Гиннесса. Его имя появится в книге.
Это
 означает, что независимо от того, как сильно вы рисковали своей жизнью,
 чтобы побить рекорд, все, что вы получите, - это небольшую сумму денег 
от Книги рекордов Гиннесса. Большую часть прибыли забирает себе 
компания.
За эти несколько лет Книга рекордов Гиннесса 
организовала всевозможные соревнования, чтобы заработать деньги, и 
Гиннес стал супербрендом.
Фэн Юй не особо задумывается об этих 
рекордах. Самый большой в мире ботинок - это всего лишь уловка. Обувь 
носят люди, а кто может носить обувь больше, чем автомобиль?
Кроме
 того, самая большая в мире пицца, самый большой торт и т.д. - все это 
пустая трата продуктов. Эти рекордсмены сделали это только для того, 
чтобы продвинуть на рынке свои компании.
Конечно, некоторые люди 
действительно зарабатывают большие деньги на Книге рекордов Гиннесса. 
Например, продажи самого тонкого в мире мобильного телефона увеличились.
 Самый тонкий в мире презерватив, самый большой в мире парк развлечений и
 т.д. принесли рекордсмену высокую прибыль.
На этот раз Фэн Юй 
планировал использовать это соревнование дымовых колец, чтобы привлечь 
внимание большего количества людей к электронной сигарете. В конце 
концов, электронная сигарета производит больше дыма, чем обычные 
сигареты.
Электронные сигареты и обычные сигареты допускаются к 
участию в этом конкурсе, если они являются легальным табаком. Конечно, 
если вы используете для участия косяк с марихуаной, вы будете арестованы
 на месте.
Конкурс дымовых колец разделен на несколько категорий. 
Первое место в каждой категории получит денежный приз в размере 100 000 
долларов США. Привлекательный денежный приз привлек многих людей к 
регистрации на сайте. Они не против прилететь, чтобы принять участие. 
Если они победят в конкурсе, призовых денег будет более чем достаточно, 
чтобы покрыть расходы на проезд и проживание.
Что еще более важно,
 участвовать может любой человек, достигший установленного законом 
возраста курения, и существует множество категорий. Для многих людей это
 лучше, чем покупка лотереи.
Проведение этого конкурса обходится 
недешево. Его стоимость, не считая призового фонда, составляет не менее 
нескольких миллионов долларов США, и только расходы на место проведения и
 безопасность - это большая сумма. К счастью, когда этот вид 
соревнований достигает определенного масштаба, телеканалы готовы купить 
права на трансляцию. Поэтому это соревнование может даже принести деньги
 Герстнеру.
Через неделю соревнования начались. Фэн Юй смотрел 
прямую трансляцию перед телевизором. Место проведения - спортивная 
арена, и она была переполнена. Многие из участников пришли просто ради 
развлечения.
Фэн Юй и не подозревал, что в наше время так много 
людей любят пускать дымовые кольца. Это почти то же самое, что и 
соревнования, которые он наблюдал в своей прошлой жизни.
Мужчина сделал большую затяжку, открыл рот в форме буквы О и пальцем провел по щекам. Из его рта начали вылетать кольца дыма.
Другой участник даже смог выпустить дым в форме человека!
Один участник выпустил кольца дыма в форме логотипа Олимпийских игр!
От техники участников захватывает дух.
Посмотрев
 немного, Фэн Юй выключил телевизор. Ему не нужно смотреть, так как он 
знает, что эта маркетинговая стратегия успешна. Все эти лучшие участники
 используют электронные сигареты, и они были наняты для участия. Все эти
 участники - исполнители дымовых колец.
Они также поняли, что выступать с электронными сигаретами легче, чем с обычными сигаретами.
Лучшие
 участники соревнований использовали электронные сигареты, что заставило
 многих людей почувствовать, что электронные сигареты лучше. Некоторые 
некурящие люди даже хотят попробовать электронные сигареты, чтобы делать
 дымовые кольца для развлечения.
После окончания конкурса многие 
заметили, что большинство победителей во время вручения призов 
пользовались электронными сигаретами. Только один победитель выиграл с 
обычной сигаретой, а другой - с бонгом.
Электронная сигарета Tai Hua постоянно появлялась на экране и заставляла все больше людей обращать на нее внимание.
Герстнер глубоко впечатлен тем, что Фэн Юй придумал такой оригинальный способ продвижения электронной сигареты!

    
  





  


  

    
      Пока Камеда Масао, Ральф и остальные заняты, Фэн Юй с тревогой ждет в зале прибытия. Он приехал за Ли На.
Ли На наконец-то окончила школу, и Фэн Юй сумел уговорить ее взять перерыв.
Так Ли На уговорили приехать в Нью-Йорк на каникулы.
Самолет
 приземлился, и дверь открылась. Фэн Юй наконец увидел Ли На, выходящую 
из самолета в сопровождении двух женщин-телохранителей. Фэн Юй нанял 
этих телохранителей для Ли На, и они выполняли роль ее водителя и 
помогали ей с сумками для покупок большую часть времени.
Ли На очень обрадовалась, увидев Фэн Юя, и бросилась к нему в объятия. Последний раз они встречались около двух месяцев назад.
В
 машине Фэн Юй взял Ли На за руку. "Ты устала? Сиденья первого класса 
этой авиакомпании слишком обычные. Когда будет готов мой частный 
самолет, который я заказал у Boeing, он будет более удобным и 
комфортным".
"Частный самолет? Я думал, что только лидеры страны могут владеть самолетами?"
"А?
 Многие магнаты за границей владеют частными самолетами, и только в 
нашей стране существуют строгие ограничения на воздушное пространство. 
Но оно постепенно открывается, и мой вертолет, который я заказал у Bing 
City Aviation, скоро будет готов. Мы сможем полетать на вертолете и 
посмотреть вниз на города. У меня есть вертолет здесь, в США. Давайте 
завтра прокатимся". Фэн Юю есть что рассказать Ли На.
"Хорошо. Решай сам". ответил Ли На.
"Смотри!
 Это Эмпайр Билдинг "Ветер и дождь". Раньше это было культовое здание 
Нью-Йорка. Теперь оно наше, и у Кириленко есть несколько акций". сказал 
Фэн Юй, когда они шли к лифту.
"Это самые высокие башни-близнецы в США? Всемирный торговый центр?" Ли На указывает на два высоких здания за окнами.
"Пока да, но это будет не скоро". сказал Фэн Юй и понял, что сболтнул лишнего.
"Кто-то строит более высокое здание? Это ты?"
"Меня не волнуют эти титулы. Кроме того, высокие здания слишком выдающиеся, и порыв ветра может снести их в любой момент".
Ли На закатила глаза на Фэн Юя. Как порыв ветра может снести здание?
"Нана, что бы ты хотела выпить? Может, я заварю для тебя чай? Я только что научился этому". с гордостью спросил Фэн Юй.
"Ты научился заваривать чай? Разве это не хобби старика?".
Фэн
 Юй: "......" Это только потому, что больше стариков любят заваривать 
чай, и не все, кто пьет и заваривает чай - старики. Кроме того, мой 
учитель - женщина!
Фэн Юй заварил чайник и сел на диван с Ли На, чтобы насладиться чаем.
"Тебе
 не кажется, что твой кабинет слишком большой? Разве только ты им 
пользуешься?" Ли На оглядел офис, он оказался больше, чем его офис в 
Китае.
"Американцы подумают, что я не влиятелен, если мой офис 
будет маленьким. Кроме того, я не привык делить свой кабинет с другими. 
Хотя офис немного больше, это не плохо. Не хотите сначала принять душ? В
 моем кабинете есть спальня. Ты можешь отдохнуть там".
Фэн Юй с улыбкой смотрел на Ли На, а его рука слегка поглаживала ее бедра.
Ли
 На посмотрела на Фэн Юя и встала, чтобы войти в спальню. Прежде чем она
 успела закрыть дверь в ванную, Фэн Юй поспешил войти. "Сегодня слишком 
жаркая погода, и я вспотел. Давай примем ванну вместе".
"Кто хочет купаться с тобой? Ах~~~."
Чуть больше часа спустя Ли На лежала на груди Фэн Юя, задыхаясь. Они сильно скучали друг по другу.
"Когда ты сможешь остаться в Китае на более длительный срок?" спросил Ли На.
"Скоро.
 Самое раннее - около одного-двух лет, а самое позднее - пять-шесть лет.
 К тому времени мой зарубежный бизнес должен стать стабильным".
Согласно плану Фэн Юя, он вернется в Китай после того, как Sina, Sohu и другие компании будут исключены из списка.
Фэн
 Юй сосредоточится на развитии производства кристаллического кремния и 
выведет на новый уровень свой бизнес в сфере информационных технологий, 
электроники, автомобилестроения и т.д. Его зарубежный бизнес будет 
передан в управление Камеде Масао и Ральфу.
Хотя зарубежный бизнес более прибыльный, Фэн Юй все же предпочитает жить в Китае.
Ли На ждала некоторое время, но не услышала того, что хотела услышать.
Она думала, что Фэн Юй скажет ей, что они поженятся.
Но почему Фэн Юй не упомянул об их браке?
Фэн
 Юй поддерживал Ли На, когда она готовилась к защите докторской 
диссертации. Но родители все время спрашивали ее, когда они поженятся.
Ли На поняла, что Фэн Юй никогда раньше не упоминал об их браке.
Фэн Юй хорошо относился к Ли На, и она знает, что он будет рисковать своей жизнью, чтобы защитить ее.
Но Ли На чувствует, что Фэн Юй колеблется.
Ли На недоумевает. Почему Фэн Юй не решается жениться на ней?
Ли
 На спросила своих коллег-преподавателей в университете. Некоторые из 
них сказали ей, что ее парень, скорее всего, встречается с кем-то еще.
Эти преподаватели посоветовали ей обратить внимание на признаки того, что у мужчины есть любовница на улице.
Но большинство из этих признаков не могут быть применимы к Фэн Юй.
Например,
 жалуется на усталость после работы. Фэн Юю не нужно ходить на работу, и
 большую часть времени он находится за границей. Он также не жалуется на
 усталость, когда они вместе. Даже только что у них было два раунда 
секса.
Использует работу как предлог, чтобы избежать контакта? Фэн
 Юй звонил Ли На каждый день, и она никогда не чувствовала, что Фэн Юй 
нетерпелив с ней.
Другой пример - не давать женщине денег на расходы. Фэн Юй не может дождаться, пока Ли На потратит свои деньги!
Но
 один из признаков верен. Фэн Юй что-то скрывает от нее. Фэн Юй никогда 
ничего не скрывал от нее в прошлом. Хотя Фэн Юй утверждал, что это 
проблемы, связанные с бизнесом, и ей неинтересно об этом знать.
Иногда
 Ли На задается вопросом, может ли причина быть в том, что она не 
заинтересована в бизнесе Фэн Юя, из-за чего он не хочет делиться с ней 
своими проблемами. Или может быть, Фэн Юй влюбился в другую?
Если это первая причина, то все в порядке, так как это не сильно повлияет на их отношения.
Но что если это вторая причина? Что ей делать?
Фэн Юй увидел, что Ли На молчит, и спросил. "На На, о чем ты думаешь?".
"А? Ни о чем."
Фэн Юй не был идиотом и мог сказать, что Ли На хочет ему что-то сказать.

    
  





  


  

    
      В полдень Фэн Юй привел Ли На попробовать западную кухню в США, после
 чего они отправились по магазинам. Ли На не интересуется брендовой 
одеждой, сумочками, украшениями и т.д.
Не все женщины любят одеваться в брендовую одежду.
После
 ужина Фэн Юй привез Ли На обратно в свой дом в Нью-Йорке. Это отдельный
 особняк, расположенный в богатом районе Нью-Йорка. Безопасность в этом 
районе намного лучше, чем в других частях.
Фэн Юй и Ли На сидели на диване и играли в игры Gbox. Но оба были заняты другими проблемами и не получали удовольствия от игры.
Фэн Юй увидел, что Ли На выглядит рассеянным, и отложил контроллер. Он спросил. "Нана, ты хочешь меня о чем-то спросить?".
Ли
 На посмотрела на Фэн Юя и отложила контроллер. "Если тебе есть что 
сказать, то давай. Но если ты не хочешь говорить мне, я тоже не буду 
спрашивать, потому что я доверяю тебе".
"Нана, позволь мне 
рассказать тебе одну историю. Даже мои родители не знают об этом". Фэн 
Юй вздохнул. Рано или поздно ему придется с этим столкнуться.
Фэн Юй выключил консоль и сел рядом с Ли На, чтобы обнять ее.
"Как ты думаешь, может ли ребенок знать о главных событиях в стольких странах?"
Ли На с любопытством посмотрела на Фэн Юя. Что он имеет в виду?
"Многие
 люди называли его гением инвестиций, гением бизнеса и т.д. Но хочешь 
узнать, как на самом деле выглядит человек, скрывающийся за всеми этими 
именами?"
Фэн Юй говорит о себе?! Настоящий Фэн Юй?! Ли На 
коснулась лица Фэн Юя. Человек перед ней ненастоящий?! Как она может не 
узнавать человека, которого любит?
"Он закончил обычный 
университет и женился в 30 лет. Он работал брокером в брокерской конторе
 и упорно трудился, чтобы погасить ипотеку за жилье и машину. Его отец 
рано умер, и мать воспитывала его в одиночку. Все складывалось для него 
удачно, и он заработал много денег, когда на рынке были хорошие 
времена".
"Его жена больна и не может зачать ребенка.
Они не могли позволить себе лечение в США, и он начал агрессивную торговлю, чтобы попытаться собрать деньги."
"Но
 все пошло не так хорошо для него. Возможно, он был слишком жадным и 
потерял рациональное мышление. В итоге он потерял все. Он не только 
потерял все, что заработал за эти годы, но и влез в долги".
"Он 
потерял надежду и хотел умереть, чтобы получить страховые выплаты и дать
 своей семье лучшую жизнь. Но в итоге он не умер. Когда он проснулся, то
 понял, что вернулся во времена своей младшей школы. Все, что он пережил
 раньше, стало похоже на сон".
"Но как у кого-то может быть такой 
длинный сон? Все слишком реально. Некоторые мелочи, которые он вспомнил,
 подсказали ему, что это не сон. Его переживания реальны, и он прожил 
часть своей жизни".
"Итак, он взял себя в руки и попытался 
изменить свою жизнь. Он начал заниматься бизнесом, используя имя своего 
отца и своих учителей в качестве предлога. К его удивлению, его бизнес 
стал успешным, и он может предсказывать события в мире точнее, чем 
кто-либо другой, ведь он пережил это раньше."
"Его бизнес рос. Он 
начал с маленькой деревни, расширился до города, провинции и всей 
страны. Он стал самым богатым в своей деревне, городе Бинг, провинции 
Лонг Цзян, а затем и самым богатым в Китае. После этого он устремил свои
 взоры за границу. Он хотел сделать что-то для своей страны, и в то 
время у него было достаточно денег, чтобы хватило на несколько жизней."
"Итак,
 он вышел на международный рынок и получил высокую прибыль во время 
финансового кризиса несколько лет назад. С этого момента он становится 
одним из главных миллиардеров в мире. Если он захочет, то в любой момент
 может стать самым богатым человеком в мире".
Ли На впал в оцепенение после слов Фэн Юя. Что означает Фэн Юй? Он перевоплотился?
Как такое возможно? Если у людей действительно есть душа, то есть ли рай и ад?
"Во
 время своего перерождения он усердно учился, чтобы отец позволил ему 
заниматься бизнесом. В конце концов, в то время учеба - единственный 
выход.
Его отец позволит ему делать все, что он захочет, если он 
добьется хороших результатов. Поэтому он попросил о ней самую красивую 
девушку в деревне. Эта одноклассница также была девушкой его мечты в 
прошлой жизни".
"Вскоре он влюбился в эту одноклассницу. Когда она
 счастлива, он тоже будет в хорошем настроении. Когда она расстроена, он
 найдет способ развеселить ее". Он прожил больше 20 лет, чем она, и знал
 много шуток, о которых она никогда не слышала".
"Он думал, что 
эта жизнь будет гладкой и успешной. Но воспоминания о предыдущей жизни 
заставили его полюбопытствовать о своей жене. Он захотел узнать, как она
 живет сейчас".
"Итак, он написал письмо своей жене из прошлой 
жизни и отправил его по адресу из своих воспоминаний. К его удивлению, 
он получил от нее ответ. Это доказывает, что его воспоминания точны".
"Он
 должен был провести свою новую жизнь с девушкой, которую знал с младшей
 школы, и быть ей верным. Но он продолжал мечтать о своей жене из 
предыдущей жизни. Это неправильно, что он продолжает думать о другой 
женщине, но он просто не может забыть ее".
"Он хочет жениться на 
своей нынешней девушке, но не может забыть о своей жене из прошлой 
жизни. У него дилемма. Ты понимаешь?" Фэн Юй посмотрел на Ли На.
После долгой паузы Ли На спросила. "Ты хочешь сказать, что ты и есть тот человек? Ты возрожденный?"
Фэн
 Юй: "......" Дело не в этом. Почему у нее нет никакой реакции после 
того, как я рассказал ей свою историю? Она должна хотя бы спросить меня о
 моей жене из прошлой жизни. Я могу сказать ей, что никогда не блудил, и
 тогда у нее появится больше добрых чувств.
С полудня Фэн Юй думал, как рассказать Ли На эту историю. Но все закончилось совсем не так, как он ожидал.
Фэн
 Юй кивнул. "Да. Если нет, то как я мог из обычного ученика вдруг стать 
хорошим знатоком английского и русского? Это из воспоминаний моей 
предыдущей жизни".
Ли На вздохнула. "Так вот в чем причина того, 
что ты вдруг стал гением. Это значит, что мы никак не взаимодействовали в
 предыдущей жизни?"
"А?
Мы одноклассники в средней школе, но учимся в разных классах. После этого мы поступили в разные университеты".
"Тогда на ком я женился?"
Фэн
 Юй ошеломлен. Что она имеет в виду? Ли На собирается найти своего мужа 
из прошлой жизни? Он не знает ответа, а если и знает, то никогда не 
скажет ей.
Фэн Юй не святой. Он также эгоистичен, когда дело касается его отношений.
"Я
 не знаю. Мы не учимся в одном университете, и моя семья позже переехала
 из деревни. После переезда я никогда не возвращалась в деревню".
Ли На коснулась лица Фэн Юя. "Это не очень хорошая история, и она мне не нравится. Почему ты рассказал мне эту историю?"
Фэн Юй потерял дар речи. Все не так, как он ожидал!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй удивился, увидев Ли На такой спокойной. Он забыл, что Ли На - 
учительница и каждый день сталкивается с множеством учеников. Она также 
изучала психологию раньше, и его маленькие хитрости бесполезны против 
нее.
Фэн Юй запнулся и не стал продолжать эту тему.
Это была бессонная ночь для обоих.
Ли
 На не ожидала, что ее предчувствия реальны. Но история Фэн Юя 
встревожила ее больше. У Фэн Юя в прошлой жизни была жена, и она стала 
третьей стороной между ними?!
Кто-то говорил Ли На, что мужчины 
обычно дурачатся на улице, но она не думала об этом. Но теперь это 
действительно произошло с ней.
Спустя столько лет Ли На не может смириться с тем, что покинет Фэн Юя, и она уверена, что он не оставит ее.
Так как она не может его бросить, она предоставит Фэн Юю решать и не будет ни о чем спрашивать.
Ли
 На была потрясена, когда Фэн Юй сказал ей, что ему дали второй шанс в 
жизни. В конце концов, такое бывает только в фантастических историях.
Но
 когда Ли На вспомнила все, что происходит с Фэн Юем, она поняла, что он
 говорит правду. Это единственное объяснение, почему Фэн Юй такой 
необычный.
В последующие несколько дней Фэн Юй вместе с Ли На посетил многие уголки США. Он изо всех сил старался угодить ей.
Фэн Юй просто жадный и хочет иметь обеих женщин.
Ли На делала вид, что никогда не слышала об истории Фэн Юя, и наслаждалась. Но под ее веселым видом скрывается беспокойство.
Когда
 Камеда Масао позвонил Фэн Юю, чтобы сообщить ему о своем прогрессе, Фэн
 Юй сказал ему, чтобы он решал сам, и повесил трубку.
Фэн Юй также
 бросила трубку, когда Хэ Чжаоцзи позвонил, чтобы сообщить ему о 
состоянии фондовых рынков. Фэн Юй не беспокоится о том, приносят ли его 
инвестиции прибыль или убытки.
Ли На увидел это и сказал Фэн Юю. "У меня достаточно развлечений. Если ты занят работой, продолжай".
"Все
 в порядке. Работа никогда не может быть закончена, и меня не волнует, 
зарабатываю я или теряю деньги. Самое главное, чтобы ты была счастлива".
Ли На обняла Фэн Юя и прошептала. "Я не хочу покидать тебя".
Фэн
 Юй вдруг опустился на одно колено и достал маленькую коробочку. Он 
открыл ее, а там оказалось кольцо с розовым бриллиантом. Один только 
необработанный алмаз стоит более 10 миллионов долларов США, и он сделан 
на заказ для этого кольца.
"Нана, ты выйдешь за меня замуж? Мы 
поженимся на следующей неделе! Или мы можем зарегистрировать наш брак 
здесь, в США, сегодня!"
Ли На не ожидала, что Фэн Юй неожиданно 
сделает ей предложение. Они были вместе так долго, и им не нужны были 
никакие формальности и подарки. Ли На не будет колебаться, если Фэн Юй 
просто скажет ей "давай поженимся".
Но сейчас Ли На спросила Фэн Юя. "Если ты женишься на мне, что будет с ней?".
Фэн
 Юй знал, о ком говорит Ли На. Он потупился и сказал. "Я не знаю, но я 
не хочу, чтобы ты меня бросил! Я люблю тебя! Я хочу, чтобы ты стала 
матерью моего ребенка и бабушкой моего внука!".
Ли На впервые услышала о таком сценарии предложения, и она рассмеялась.
"Это кольцо красивое, но оно мне не подходит".
Фэн Юй запаниковал. Он встал. "Нана, я не могу жить без тебя..."
Ли
 На прижала свои пальцы к губам Фэн Юя. "Я говорю, что я учитель, и я не
 могу носить такое большое бриллиантовое кольцо, когда я преподаю".
Фэн
 Юй обрадовалась. "Нана, ты согласна выйти за меня замуж?! Потрясающе! Я
 позову своих людей, чтобы они сделали на заказ еще одно кольцо с 
бриллиантом. Пойдем и выберем бриллиант прямо сейчас!"
"Свадьба - 
это всего лишь формальность, а кольцо не имеет значения, если ты меня 
любишь. Я знаю, что ты всегда относился ко мне хорошо. Просто купи 
обычное кольцо".
Когда Ли На говорила все это, ее глаза не отрывались от кольца. Фэн Юй сразу же понял намек и надел кольцо ей на палец.
Ли На мило улыбнулась, глядя на кольцо на своем пальце.
"Какую свадьбу ты хочешь?"
"Достаточно
 простой свадьбы с членами нашей семьи. Давай проведем нашу свадьбу в 
деревне и не будем слишком пышными". Ли На не любит выставлять себя 
напоказ.
"Хорошо. Мы проведем в нашей деревне, и пригласим только 
наших старых одноклассников и соседей, и не будем сообщать другим 
людям".
В ту ночь Фэн Юй не использовал противозачаточные средства, и Ли На не стала его останавливать.
На
 следующий день Фэн Юй взволнованно позвонил отцу. "Папа, я вернусь с Ли
 На на следующей неделе, чтобы зарегистрировать наш брак!"
Фэн Синтай сразу же заулыбался от уха до уха. "Хорошо... хорошо... хорошо... Я подготовлю свадьбу для вас двоих здесь!"
"Папа,
 тебе не нужно ничего готовить. Мы не хотим устраивать пышную свадьбу. 
Мы проведем свадьбу в деревне и просто устроим банкет для наших старых 
соседей. Нет нужды быть слишком величественными". сказал Фэн Юй.
"Нана согласилась на это?"
"Это ее идея".
"Хорошо.
 Сначала мы подождем, пока ты вернешься. Сначала я должен рассказать об 
этом твоей матери. Мухуа! Дорогая! Наш сын собирается жениться на Сяо 
На!"
Следующим Фэн Юй позвал отца Ли На. Он обратился к нему как "папа", и это шокировало его.
"Вы двое женитесь? На следующей неделе в деревне? Конечно!"
Фэн
 Юй также позвонил своим близким друзьям, Кириленко, Фу Гуанчжэну и 
остальным, чтобы рассказать им о своей свадьбе. Конечно, среди них был и
 его друг детства Вэнь Дунцзюнь. Он также сообщил Лю Куню и другим 
старым одноклассникам.
Ли На с улыбкой посмотрела на Фэн Юя. Когда
 он закончил звонить, она сказала. "Я не буду ничего спрашивать о твоем 
деле, но не позволяй никому в нашей семье знать о ней".
Фэн Юй ошеломлен и чувствует себя сложно. Он не знает, должен ли он чувствовать себя счастливым или стыдиться.
"Нана, я..."
"Хорошо.
 Ты сможешь забыть ее, если я заставлю тебя?" Ли На жалеет о своем 
решении продолжить учебу. Если бы она не продолжила обучение в 
магистратуре или докторантуре, то, возможно, сейчас она не была бы так 
обеспокоена.
Но раз уж так случилось, то пусть природа идет своим 
чередом. Ли На чувствует, что Фэн Юй глубоко любил ее, но он не может ее
 забыть. Она должна смириться с этим, ведь она первая жена.
Фэн Юй обнял Ли На. "Нана, прости меня".
"Я
 надеюсь, что мы никогда не встретимся в будущем. Кроме того, ей не 
разрешается иметь детей до рождения нашего сына!" Ли На добавила два 
условия.
Ли На вздохнула в своем сердце.
. Становятся ли женщины глупыми после того, как влюбляются? Как она может принять это?
Фэн Юй быстро объяснил. "Мы даже не держались за руки! Это правда! Я никогда не буду тебе лгать!"
Услышав
 слова Фэн Юя, Ли На почувствовала себя счастливее, но в то же время 
пожалела об этом. Если бы она настояла раньше, то, возможно, ей не 
пришлось бы делить своего мужа с другой женщиной.
Но, тем не менее, она скоро станет госпожой Фэн.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй старался, чтобы все было просто, и Ли На тоже не хочет, чтобы 
СМИ нарушали их повседневную жизнь. Ей по-прежнему нравится работать 
учителем, и она не хочет быть домохозяйкой на полный рабочий день.
Но иногда все идет не по плану.
Когда
 Кириленко узнал, что Фэн Юй наконец-то выходит замуж, он привез с собой
 в Китай дорогой подарок. Частный самолет российского производства.
Кириленко
 знает, что Фэн Юй всегда нравились частные самолеты, и заказал один из 
них в США. Но в Китае у Фэн Юя до сих пор нет частного самолета.
Этот
 частный самолет не такой дорогой, как картины, которые подарил ему Фэн 
Юй, и Кириленко купил для него несколько китайских антикварных картин, 
чтобы выставить их в своем кабинете.
Когда Фэн Юй увидел частный 
самолет в аэропорту Бинг Сити, он влюбился в него. Кириленко знает толк в
 наслаждении жизнью, и дизайн интерьера этого самолета создан специально
 для него.
Позже Фэн Юй узнал, что дизайн этого самолета имитирует
 частный самолет президента бывшего Советского Союза и дополнен 
современными электронными устройствами. Он более комфортабельный, и его 
заказал российский магнат. Но Кириленко купил его у него по более 
высокой цене.
Но Фэн Юй трудно согласиться на это. К счастью, 
авиационный завод города Бинг может помочь и зарегистрировал самолет на 
имя завода, что облегчает получение разрешений.
Фэн Юй уведомил Фу
 Гуанчжэна, и тот рассказал Ли Цзэкаю и Фу Гуанвэю о свадьбе Фэн Юя. Это
 было слишком поздно, и они втроем не смогли подготовить хороший подарок
 к свадьбе. Поэтому они подарили Фэн Юю три недавно приобретенных здания
 в Гонконге в качестве свадебного подарка.
Хотя эти офисные здания
 не представляют собой ничего особенного, они расположены в престижном 
районе и взимают высокую арендную плату. Кроме того, это три здания.
Когда
 они прибыли в город Бинг, высшие чиновники провинции Лонг Цзян 
отправились принимать их. Эти трое - второе поколение гонконгских 
магнатов, и чиновники надеются, что они будут инвестировать в провинцию.
Хотя
 провинция Лун Цзян не похожа на другие провинции, которым приходится 
подлизываться к иностранным инвесторам, получить дополнительные 
инвестиции всегда полезно.
Руководители сообщили о приезде этих 
трех магнатов Сюй Чанъюю, и он немного подумал. Он собирается на пенсию,
 но все еще хочет иметь хорошую репутацию. Он не хочет, чтобы люди 
говорили, что он подлизывается к магнатам. Случилось так, что Чжан 
Жуйцян отправился в группу Beidacang для проверки, а родной город Фэн Юя
 тоже входит в группу Beidacang.
Таким образом, никто ничего не скажет, если Чжан Жуйцян появится там, чтобы присутствовать на свадьбе.
Но Чжан Жуйцян не может присутствовать на свадьбе один. Его сопровождает большая группа руководителей правительства.
Все
 руководители прибыли на свадьбу, и Фэн Юю пришлось все для них 
подготовить. Все это хорошо, но этих лидеров сопровождают репортеры.
Телохранители
 Фэн Юя сыграли здесь важную роль. Они остановили всех репортеров у 
входа, и Чжан Жуйцян вспомнил, что Фэн Юй не любит появляться в СМИ. Но 
он заметил на свадьбе человека с камерой. Человек, держащий камеру, 
похож на зятя бывшего директора службы общественной безопасности Чжана.
Так и есть. Вэнь Дунцзюнь - оператор, а другой камеры, принадлежащей Лю Куню, Чжан Руйцян не видел.
Чжан
 Руйцян здесь, и для него должно быть зарезервировано лучшее место. Ему 
отведено место за главным столом, а остальные руководители, даже 
директора провинций, должны были сидеть за третьим столом. Второй стол 
отводится для Чжун Цинсяня, Лю Чуаньчжи и т.д. Они занимали более 
высокое положение, чем провинциальные руководители. Они имели более 
высокий статус, чем провинциальные лидеры, так как их всегда приглашали 
на встречи с высшими руководителями страны.
Поначалу чиновники 
были недовольны таким расположением. Но когда они увидели тех, кто сидел
 за вторым столом, то почувствовали, что им повезло, что их посадили за 
третий стол. Если бы Фэн Юй оповестил всех своих знакомых, то могли бы 
прийти даже первые лица страны, а этим чиновникам пришлось бы сидеть в 
углу!
Член семьи, сопровождающий провинциальных чиновников за 
третьим столом, - Ли Шицян. Он является боссом Wind and Rain Logistics, 
крупнейшей частной логистической компании в Китае. Его состояние давно 
превысило 1 миллиард юаней, и сейчас они даже не знают его точной 
стоимости.
Фэн Юй не сообщил об этом ни Чжун Цинсяню, ни Лю 
Чуаньчжи, ни остальным. Лю Чуаньчжи узнал о свадьбе от Чжун Цинсяня, а 
тот - от Ли Цзекая. Ли Цзекай не знал китайских свадебных обычаев и 
попросил Чжун Цинсяня посоветовать свадебный подарок для Фэн Юя.
Слух
 о свадьбе Фэн Юя распространился, на свадьбу пришли Ши Дачжу, Ван 
Чжиси, Ма Хуатэн, Ма Юнь, Ли Яньхун, Дин Лэй, Цзян Ваньмэн, Ли Цзинвэй и
 др.
Хотя они и являются деловыми партнерами Фэн Юя, все они знают, что их успех сегодня - это Фэн Юй.
Для
 приема гостей не хватало людей, и даже У Чжигану пришлось помочь. В 
конце концов, он один из самых первых сотрудников Фэн Юя и один из самых
 надежных помощников Фэн Юя.
Конечно же, Камеда Масао и Хейтаро 
Накадзима приехали на свадьбу. Ральф и остальные тоже хотели прийти, но 
Камеда Масао остановил их и сказал, что китайцы не очень любят 
иностранцев. Камеда Масао и Хейтаро Накадзима - азиаты, и никто не 
узнает, что они японцы, если они не будут говорить. Более того, Камеда 
Масао может свободно говорить на мандаринском языке.
Как и Сергей и
 остальные, остальные отправили Фэн Юю SMS, чтобы поздравить его, 
поскольку они знают, что Фэн Юй будет слишком занят, чтобы ответить на 
их звонок. Билл Гейтс также узнал о свадьбе Фэн Юя и написал ему 
электронное письмо с поздравлениями.
Фэн Юй планировал провести 
простую свадьбу с восемью-десятью столами. Но пришло много гостей, и 
пришлось увеличить количество столов до 30. Если бы гостевой дом и 
ресторан в деревне не расширились в два раза, то столько столов могло бы
 и не поместиться. Многие руководители из других провинций также хотели 
присутствовать на свадьбе, но их остановили у входа в ресторан.
Фэн
 Юй и Ли На смотрели друг на друга и вздыхали, но их родители были вне 
себя от радости. Они предпочли, чтобы на свадьбе было больше гостей, так
 как их мышление все еще очень консервативно. Даже Ли На заставили 
надеть традиционное красное свадебное платье.
Белое?! Белый - это цвет похорон! Красный - благоприятный цвет!
СМИ сообщили о свадьбе Фэн Юя на следующий день.
Они
 заметили, что в Бинг Сити собралось много магнатов, и решили, что здесь
 происходит важное событие. Репортеры поспешили в город Бинг, чтобы 
осветить эту историю, и узнали, что магнаты приехали туда на свадьбу.
Сначала журналисты были озадачены. Почему так много магнатов приехали на свадьбу в маленькую деревню в городе Бинг?
Кто жених?!
СМИ
 легко догадались, кто жених. Кто еще может пригласить столько магнатов и
 даже гонконгских магнатов на свою свадьбу?! Только один человек в Бинг 
Сити достаточно влиятелен, чтобы пригласить их.
Итак, о свадьбе Фэн Юя стало известно.
План Фэн Юя и Ли На устроить простую свадьбу провалился.

    
  





  


  

    
      Челюсти Фэн Юя и Ли На болели после улыбок весь день, и они уехали в 
медовый месяц на следующий день, так как не хотели, чтобы их беспокоили.
Около месяца они посещали известные места по всему миру, а затем вернулись в Китай, так как началась школа.
Фэн Юй сказал Ли На, что они могут каждый год ездить отдыхать во время летних каникул.
Мир огромен, и они должны больше путешествовать.
Фэн
 Юй совершил поездку в Гонконг, прежде чем улететь в США. Но он провел в
 Нью-Йорке всего один день, прежде чем улететь в свой особняк в Сиэтле.
Фэн
 Юй доволен работой Безоса, поскольку рынок Amazon снова расширился. 
Amazon также хорошо поработал над продвижением Alipay и Paypal. Хотя 
Alipay все еще теряет деньги, Фэн Юй не возражает.
Alipay не 
взимает плату за транзакции со своих пользователей, как Paypal, и это 
нормально, что они терпят убытки. Самое главное - это данные, собранные в
 результате транзакций. В будущем эти данные принесут большую прибыль, 
чем Paypal.
Но Фэн Юй приехал в Сиэтл не из-за Amazon. А потому, что он не хочет оставаться в Нью-Йорке, так как там слишком опасно.
В
 прошлой жизни Фэн Юя через несколько дней произойдет крупное 
трагическое событие. Он не знает, повторится ли оно в этой жизни, и он 
бессилен его остановить. Он может только молиться, чтобы даже если это 
случится снова, все было не так трагично.
Фэн Юй не любит таких 
людей. Даже если две страны находятся в состоянии войны, нападать на 
мирных жителей - это слишком. Почему Япония подверглась жесткой критике 
во время Второй мировой войны? Именно по этой причине. Почему Италия 
была первой страной, которую простила Европа? Потому что они хорошо 
обращались с военнопленными и не нападали на мирных жителей.
Фэн 
Юй не понимает, почему Италия участвовала в войне. Возможно, в то время у
 Италии было передовое оружие, но их солдаты слишком слабы.
В то 
время у итальянских солдат был самый высокий процент сдачи в плен. У 
захватчиков процент сдачи в плен выше, чем в регионе, который они 
захватили? Что за шутка.
Почему Фэн Юй все это время настаивал на 
коротких позициях на фондовых рынках США? Потому что, если этот инцидент
 произойдет, фондовые рынки США рухнут.
Именно поэтому Фэн Юй 
настоял на том, чтобы Wind and Rain Consulting продолжала шортить рынок,
 даже когда они потеряли всю свою прибыль.
Если бы этого инцидента
 не произошло, Фэн Юй немедленно изменил бы направление своих 
инвестиций. В любом случае, он хеджировал, чтобы снизить риски. Даже 
если он понесет потери здесь, он сможет вернуть свои деньги в другом 
месте. Клиенты его инвестиционной компании все равно получат высокие 
доходы в конце года.
Но если трагический инцидент действительно 
произойдет, Фэн Юй станет самым богатым человеком в мире, даже если его 
компании не будут котироваться на бирже!
Шортинг рынка с прошлого 
года не позволит людям заподозрить, что Фэн Юй как-то связан с этими 
людьми или получил информацию из первых рук и не разглашает ее.
Wind and Rain Consulting все это время приносила прибыль и убытки.
......
"Босс,
 мы продолжаем копировать Wind and Rain Consulting? Хотя фондовый индекс
 несколько раз восстанавливался, Фэн Юй использовал информацию, чтобы 
подавить его. Тем не менее, на этот раз не должно быть больше скандалов.
 Восстановление фондового индекса не может быть остановлено в этот раз!"
 спросил Друкен Миллер. Он единственный из четырех топ-менеджеров фонда 
Сороса, оставшийся в живых.
Сорос выглядит ужасно, пока 
колеблется. Он заметил, как Фэн Юй внезапно начал шортить американские 
фондовые рынки, особенно Nasdaq, и последовал за ним.
Вскоре 
скандал с Enron был раскрыт, затем последовал внезапный сброс акций 
Microsoft, и акции многих других компаний привели к обвалу рынка. Сорос 
получил высокую прибыль.
Но после этого периода Wind and Rain 
Consulting продолжила шортить фондовый рынок. Сорос почувствовал, что 
рынок восстановится, и прекратил шортить и вложил деньги в некоторые 
акции. Рынок немного восстановился, и он получил некоторую прибыль от 
своих инвестиций.
Но очень скоро скандал с WorldCom был раскрыт.
К счастью, Сорос быстро среагировал и хеджировал, чтобы снизить свои риски. Он даже получил небольшую прибыль.
Сейчас
 фондовый индекс снова начинает медленно расти. Если они продолжат 
шортить на рынке, то, несомненно, потеряют деньги. Но они получили 
известие о том, что Wind and Rain Consulting не урегулировала свои 
контракты по короткой позиции. Похоже, они считают, что фондовый индекс 
будет продолжать падать.
Сорос также считает, что не должно быть 
никаких причин для того, чтобы фондовый рынок снова упал. Но Фэн Юй - 
инвестиционный гений. Вот почему он колеблется.
......
"Господин Фэн, вы снова собираетесь выгуливать Ту Хао?"
"Да.
 Позвольте мне выгулять его сегодня". Фэн Юй отправился на прогулку со 
своей собакой, а после возвращения не стал играть в игры на своем 
компьютере, Gbox, или читать свои книги. Он включил телевизор, что было 
необычно.
Фэн Юй редко смотрит американские телепрограммы. В конце
 концов, Фэн Юй не находит эти программы интересными из-за культурных 
различий.
Но сегодня Фэн Юй сел перед телевизором, чтобы подождать и посмотреть, произойдет ли трагическое событие в этой жизни.
Вдруг
 зазвонил домашний телефон Фэн Юя. Он быстро поднял трубку, оказалось, 
что звонили из отдела маркетинговых исследований. Он сразу же положил 
трубку, хотя у звонившей женщины был приятный голос.
Через некоторое время зазвонил мобильный телефон Фэн Юя. Это был звонок от Ральфа.
Как только Фэн Юй ответил, раздался панический голос Ральфа. "Босс, вы в Нью-Йорке?"
"Я все еще в Сиэтле. Что случилось?" Фэн Юй предчувствовал, что инцидент повторился!
"Всемирный торговый центр... многие люди пытаются спастись".
"Здание империи ветра и дождя в порядке?"
"Мы
 здесь в безопасности. Но многие наши сотрудники в панике пытаются 
выбраться из здания. Некоторые компании пытаются использовать эту 
возможность, чтобы заработать деньги".
"Рад слышать, что вы все в 
порядке. Наши сотрудники должны быть в шоке. Дайте им несколько дней 
отдыха от работы. Выдайте денежную сумму тем, кто не хочет отдыхать. 
Поскорее позвоните своим родным и сообщите им, что вы в безопасности".
После того, как повесили трубку, телепередача была прервана экстренным выпуском новостей об этом инциденте.
Ведущий
 на телевидении быстро объяснил, что произошло, и кадры были переключены
 на два горящих здания. На заднем плане были слышны крики и вопли.
Но Фэн Юй знал, что это еще не конец катастрофы.
Теракты 11 сентября

    
  





  


  

    
      Катастрофа в США очень серьезная, и она потрясла весь мир.
Фэн 
Юй тоже человек, и ему было ужасно неприятно видеть трагическое событие 
перед собой. Почему люди не могут жить в мире, не убивая друг друга?
США немедленно отреагировали, но экономические потери невозможно предотвратить.
После этого инцидента американские инвесторы в панике быстро сбрасывают свои акции. Индексы Dow Jones, Nasdaq и S&P упали.
Многие
 посчитали, что экономика США получила серьезный удар, и лучше 
обналичить свои акции, так как надежнее держать наличные деньги, а не 
акции.
Ни одна котирующаяся на бирже компания не может идти против рынка. Все акции, особенно крупных компаний, упали.
Акции "голубых фишек" снова начали падать, потому что все считают, что эти крупные компании получат наибольший удар.
Это
 действительно так. Многие из этих компаний расположены во Всемирном 
торговом центре. Эта катастрофа уничтожила данные большинства этих 
компаний и остановила их деятельность.
Индекс Nasdaq упал более чем на 5% и продолжает падать на следующий день.
Хотя
 правительство США приняло меры и влило большое количество средств на 
рынок, чтобы стабилизировать его, это не дало результатов. Все 
сбрасывают свои акции, и правительство США не может их остановить.
На
 следующей неделе фондовые рынки продолжают падать, и индекс Nasdaq упал
 более чем на 16%. Он падал быстрее, чем во время разоблачения 
мошенничества со счетами Enron и WorldCom и во время пузыря Dotcom.
Индекс Dow Jones упал более чем на 14%, а индекс S&P - более чем на 11%.
Это
 еще не конец. Обвал американского рынка вызвал глобальный финансовый 
кризис, и фондовые рынки Лондона, Токио, Гонконга и т.д. также рухнули. 
Но он не был таким серьезным, как на рынках США.
......
"Босс,
 почему вы недовольны, когда рынок падает? Хотя мы не используем большое
 кредитное плечо, мы умножили нашу прибыль в несколько раз". спросил 
Друкен Миллера.
"Друкен, вы никогда не задумывались о том, что Фенг мог знать, что эта катастрофа произойдет?" - спросил Сорос. спросил Сорос.
Друкен Миллер был шокирован.
"Босс, как такое возможно?! Если Фэн заранее знает об этом инциденте, 
он не будет инвестировать так мало. По полученной нами информации, он 
шортил менее 10 миллиардов долларов США, а также хеджировался от этого. 
Кредитное плечо, которое они использовали, не такое высокое, как у нас".
Друкен
 Миллер говорит, что если Фэн Юй знает, что это произойдет, он, 
несомненно, будет использовать высокое кредитное плечо, чтобы шортить 
фондовый индекс. С богатством Фэн Юя он может легко инвестировать от 20 
до 30 миллиардов долларов США. Таким образом, Фэн Юй заработает до 100 
миллиардов долларов США!
Сорос покачал головой. "Нет. Даже если я 
знаю, что это произойдет, я также могу не делать этого. Как вы думаете, 
правительство США не будет расследовать это? Любой, кто будет вовлечен в
 этот инцидент, окажется в глубоких неприятностях. Конечно, я только 
предполагаю. Может быть, это действительно совпадение".
"Босс, правительство США пытается стабилизировать фондовый рынок. Когда мы должны урегулировать контракты?"
"Заключите их до конца следующей недели".
"Босс,
 фондовый рынок определенно не восстановится до следующей недели, и он 
должен продолжать падать". Друкен Миллер нахмурился и спросил.
"Мы изымем наши средства, чтобы вложить их в золото!"
Внезапно Друкена Миллера осенило. Во время войны золото станет настоящей мировой валютой, и цены на него, несомненно, вырастут.
Хотя этот инцидент не является войной, цены на золото, несомненно, вырастут!
Если бы США вступили в войну из-за этого инцидента, цены на золото, несомненно, выросли бы еще больше.
Кроме
 того, они американцы, в конце концов, и им не следует в это время 
шортить рынки США. Это повредит выгоде этих капиталистов и испортит их 
отношения. Предположим, что они продолжат шортить рынки ради более 
высокой прибыли. В этом случае они станут всеобщим врагом, и даже 
правительство США будет преследовать их.
.......
Хэ Чжаоцзи 
безучастно смотрит на цифры на мониторе своего компьютера. Он не 
понимает, почему Фэн Юй приехал в Гонконг несколько дней назад и 
попросил его использовать весь оставшийся фонд для покупки золотых 
контрактов с длинной позицией. Сейчас цены на золото действительно 
начали расти!
С прошлого года Фэн Юй попросил его открыть короткие
 позиции на фондовых рынках США, и фондовые рынки получили сильный удар и
 рухнули. Хотя Фэн Юй говорил, что считает, что рынок США рухнет, Хэ 
Чжаоцзи чувствовал, что его босс, похоже, знает, что это произойдет.
Как
 генеральный директор Wind and Rain Consulting, Хэ Чжаоцзи должен был 
выполнять приказы Фэн Юя. Это заставило его расстроиться, ведь раньше он
 был известным биржевым брокером в Гонконге.
Хотя Хэ Чжаоцзи 
сейчас более известен, он чувствовал, что его слава - это все благодаря 
Фэн Юю. К счастью, Фэн Юй очень доволен его работой, и он заработал 
много денег, работая на него.
В общем, Хэ Чжаоцзи не пожалел, что присоединился к Wind and Rain Consulting!
Компания Wind and Rain Consulting зарабатывала на фондовых рынках и рынке золота. Предвидение Фэн Юя было удивительно точным.
Независимо
 от того, что думают другие люди, Хэ Чжаоцзи и все в Wind and Rain 
Consulting считают Фэн Юя лучшим финансовым экспертом в мире!
.......
Фу
 Жунци вздыхал дома. Недавно Фэн Юй предложил ему купить немного золота,
 но он считает, что цены на золото немного снизятся, и в ближайшей 
перспективе нет никаких признаков изменений.
В конце концов, произошло трагическое событие, и цены на золото взлетели вверх.
Хотя
 Фу Жунци быстро отреагировал и купил золото, он упустил большую 
прибыль. Профессор Лян, управляющий трастовой компанией Фу Гуанчжэна, 
также изначально не покупал золото. Он вышел на рынок только после того,
 как произошел инцидент. У профессора Ляна и Фу Жунци были одинаковые 
мысли о рынке.
Если они не верят в Фэн Юя, то могут даже 
заподозрить, что Фэн Юй заранее знает об этом трагическом событии или 
даже причастен к нему.
Они считали, что Wind and Rain Consulting 
совершает ошибку, шортя американский рынок все это время. Но теперь Wind
 and Rain Consulting сделала правильный выбор! К счастью, они вывели 
свои средства с американского рынка и инвестировали в Гонконг. Хотя 
фондовый рынок Гонконга также пострадал, влияние не столь серьезно.
Он по-прежнему находится в пределах допустимого диапазона.
Когда
 большинство инвесторов понесли огромные убытки из-за этого инцидента, 
они свели свои потери к минимуму и даже получили небольшую прибыль от 
золота.

    
  





  


  

    
      Опасения Фэн Юя сбылись. Его компания больше всех шортила на 
американских фондовых рынках, и после этого инцидента он получил 
наибольшую прибыль.
Но Фэн Юй - китаец, а не американец. Он также 
пользуется влиянием, и администрация Буша направила чиновников из 
Комиссии по ценным бумагам и биржам для расследования.
"Господин Фэн, это обычное расследование. Надеюсь, вы сможете понять". Тони Томас слегка поклонился.
Фэн
 Юй скрестил ноги и откинулся на спинку дивана. "Конечно. Спрашивайте 
все, что хотите. О, я надеюсь, вы все сможете убрать все свои 
записывающие устройства".
Кабинет Фэн Юя оборудован детектором 
жучков и записывающих устройств. Хотя он не является современным, он 
может обнаружить большинство записывающих устройств.
Второй 
участник улыбнулся и снял свои часы, после чего передал их телохранителю
 Фэн Юя. Прежде чем войти в офис, его уже обыскали.
"Господин Фэн, нам интересно, почему вы в этот раз в большом объеме шортили фондовый индекс Nasdaq?".
"Что вы имеете в виду?" недовольно спросил Фэн Юй.
"Господин Фэн, фондовый рынок рухнул, и даже Уоррен Баффет понес огромные убытки. Но ваша компания сделала..."
Фэн
 Юй прервал его. "Вы хотите сказать, что я тоже должен терпеть убытки, 
когда другие теряют деньги? Тогда зачем нам нужны торговые брокеры? 
Каждый может просто следовать за трендом и инвестировать. Вы 
действительно из SEC? Вы самозванец?"
Вены на лбу Томаса чуть не 
лопнули. Я самозванец? Ваши телохранители тщательно обыскали меня и 
почти проверили все мои полости, прежде чем я смог войти в ваш офис. Мы 
также сделали несколько звонков перед этой встречей. Как вы можете не 
знать о моей личности?
Но Томас понимает, что задал неправильный 
вопрос. Уоррен Баффет известен как Бог инвестирования, но Фэн Юй также 
известен как Гений инвестиций.
Во время азиатского финансового 
кризиса Фэн Юй заработал больше всех денег, и его чистая стоимость 
поднялась до второго места в списке самых богатых людей мира.
Если
 бы Фэн Юй заработал деньги на других инцидентах, у Комиссии по ценным 
бумагам и биржам не возникло бы подозрений. Но этот инцидент слишком 
чувствителен.
.
"Господин Фенг, надеюсь, вы не возражаете. 
Это нормально, если вы сократили рынок на небольшую сумму. Но сумма, 
которую вы сократили, слишком велика".
"Слишком много? Разве вы не
 заметили, что я также застраховался от этого? Разве вы не знаете, что я
 продал свои акции Microsoft, Yahoo и многих других компаний два года 
назад? Вы хотите сказать, что я должен держать все свои деньги в банке 
под проценты? Вы разбираетесь в финансах? Вы знаете, что такое 
инфляция?"
Смит почти кричал. Может быть, я и не самый лучший 
финансовый эксперт, но я не уступаю большинству брокеров. Как я могу не 
знать об инфляции?!
Прекрасно. Человек напротив меня - Фэн Юй. Я буду терпеть это до тех пор, пока он отвечает на наши вопросы!
"Вы
 все спрашивали меня, почему я не инвестировал в другие сферы, верно? 
Почему я должен объяснять вам направления инвестиций? Моя компания не 
котируется на бирже и не обязана объявлять обо всех наших решениях. Вы 
все знаете, что такое конфиденциальность инвестиционной информации?" Фэн
 Юй сказал, прежде чем Томас смог продолжить допрос.
Смит ответил с
 сердитым выражением лица. "Мы знаем обо всем этом. Но в этот раз все 
по-другому, и ваши инвестиции слишком особенные".
Фэн Юй зажег 
сигару, но не предложил Смиту. Он выпустил полный рот дыма. "Вы уверены,
 что не обидели своих начальников, и они специально усложнили вам жизнь?
 Вы все тщательно расследовали? Кто-то другой заработал на этом 
инциденте больше денег, чем я".
Смит был ошеломлен, так как не знал об этом. Если Фэн Юй говорит правду, то этот человек должен быть расследован!
"Господин Фэн, кто-то заработал больше, чем вы?" спросил Томас.
"Конечно,
 и этот человек довольно известен. Я уверен, что вы все слышали о нем. 
Предположим, что он не принимал неправильных инвестиционных решений 
ранее. В таком случае он должен быть одним из лучших миллиардеров в 
списке".
"Кто он?" спросил Томас.
"Квантовый фонд. Сорос!"
Это он?!
Сорос ранее был лучшим управляющим фондами в мире, а его фонд Quantum вызвал хаос на валютных рынках по всему миру.
. В итоге он принял неверное решение во время Азиатского финансового кризиса, и Фэн Юй вышел победителем.
Эти два человека не должны сотрудничать в этом деле, так как у них есть обида друг на друга.
"Вы уверены в этом?"
"Вы узнаете, если все это изучите". Фэн Юй ответил с улыбкой.
Фэн
 Юй также был удивлен, когда узнал, что Сорос также шортил Nasdaq и даже
 использовал кредитное плечо, чтобы получить большую прибыль, чем он.
Этот
 Сорос очень живуч. Даже когда у фонда Quantum осталось менее 2 
миллиардов долларов США и большинство топ-менеджеров фонда ушли, он все 
равно смог повернуть все вспять.
Для многих людей 2 миллиарда долларов США может быть много, но для хедж-фонда это слишком мало.
По сравнению с пиком Quantum Fund, когда они управляли десятками миллиардов, 2 миллиарда долларов США - это ничто.
Но
 Сорос использовал эти 2 миллиарда долларов США для инвестиций в 
технологические акции. Когда Фэн Юй сбрасывал акции Microsoft и других 
компаний, Сорос также продал свои акции на пике.
После этого Фэн 
Юй начал шортить индекс Nasdaq, и Сорос последовал за ним. Когда 
фондовый индекс Nasdaq перестал падать, Сорос решительно закрыл свои 
короткие позиции. Wind and Rain Consulting понесла некоторые потери, но 
Quantum Fund не потерял ни цента.
Если бы он не боялся оказаться 
замешанным в этом инциденте, Фэн Юй также не стал бы инвестировать таким
 образом. Но теперь, когда Сорос стал козлом отпущения, Фэн Юй может 
объясниться.
"Кроме того, я опечален этим инцидентом и попросил 
своих людей пожертвовать немного денег пострадавшим. Что касается того, 
почему я сократил рынок, то это обычное инвестиционное решение. Думаю, 
вы все должны знать, что я начал шортить Nasdaq в конце 1999 года. Это 
потому, что я заметил существование интернет-пузыря".
"После краха
 доткомов многие компании были уличены в подделке финансовых отчетов и 
счетов. Этот инцидент снова вызвал обвал рынка. В этот период рынок 
немного восстановился, и я даже понес некоторые потери.
Я шортил 
фондовый индекс, а крайний срок погашения моих контрактов по короткой 
позиции наступает в октябре. Это совпадает. В чем проблема?"
Томас
 не знает, что сказать. Фэн Юй, похоже, не замешан в этом инциденте, и 
он также был в США, когда произошел инцидент. Если он знает об этом 
инциденте заранее, он должен быть в безопасном месте, например, в Китае.
Да. Мы должны немедленно начать расследование в отношении Сороса!

    
  





  


  

    
      "Что? SEC расследует мое дело?" воскликнул Сорос.
"Да. Они 
позвонили нам и приедут во второй половине дня". Друкен Миллер ответил. 
"Босс, может ли быть так, что высшее руководство недовольно тем, что мы 
получаем прибыль в этот период?".
"А при чем тут они? Мы лишь 
сделали некоторые инвестиции и не использовали никакой стратегии 
подавления рынка. Поскольку контракты с короткой позицией являются 
финансовым инструментом, нет ничего плохого в том, чтобы инвестировать в
 них".
Хотя Сорос говорил это, он все равно волновался. Он больше 
не является лучшим в мире управляющим хедж-фондом, иначе его прибыль от 
шортинга фондового индекса не будет такой маленькой.
В прошлом 
Сорос мог заимствовать большое количество фондов и инвестиций одним 
телефонным звонком. Но теперь все изменилось, поскольку он сильно 
проиграл во время Азиатского финансового кризиса.
Когда вы 
зарабатываете деньги, многие люди хотят, чтобы вы инвестировали для них.
 Но когда вы однажды понесли убытки, многие перестанут вам доверять. Во 
время Азиатского финансового кризиса Сорос принимал неправильные 
решения, и его сторонники ушли.
Нынешний Quantum Fund - это уже не
 тот Quantum Fund, который был в прошлом. Но Сорос твердо верит, что 
Quantum Fund может снова вернуться к своему пику. Фонд станет более 10 
миллиардов, а его имя, Сороса, снова станет известным!
Но теперь за ним следит правительство, и это не может не беспокоить.
Во второй половине дня Тони Томас и его люди прибыли в офис Сороса. Сорос не такой властный, как Фэн Юй.
"Мистер Сорос. Я представляю SEC, чтобы задать вам несколько вопросов о ваших инвестициях на фондовом рынке в последнее время."
"О? Я нарушил какие-либо правила или нормы? Что вы все хотите знать?"
Сорос
 не нарушал никаких правил и не использовал других в своих интересах. В 
прошлом Квантовый фонд использовал других в своих интересах, и что 
власти могут с ним сделать? Все в рамках правил, и никто ничего не может
 с ним сделать!
Если это запрещено, то почему об этом нет никаких правил или законов?
"Почему вы шортили индекс Nasdaq? Получили ли вы какую-либо информацию заранее?" спросил Томас.
Сорос потрясен. Что это значит? Что я знаю? Я ничего не знаю о нападениях!
Именно
 так. Сорос ничего не знает. Если бы он знал о нападениях, он бы 
обязательно использовал все свои уловки, чтобы замести следы и 
максимизировать свою прибыль. С его нынешними активами он может 
заработать как минимум более 10 миллиардов долларов США, а может и более
 20 миллиардов! Если это в прошлом, он может собрать гораздо больше 
средств и заработать десятки миллиардов!
Затем Сорос пожертвует 
миллиард или 800 миллионов долларов США пострадавшим, чтобы получить 
хорошую репутацию. Никто не будет его подозревать.
Но на этот раз 
Сорос лишь следовал за Фэн Юем. Он рискует, копируя Фэн Юя. Если кто-то и
 знает об атаках, то это должен быть Фэн Юй.
"Я проанализировал 
рынок и почувствовал, что фондовый индекс может упасть. Что касается 
того, как мы пришли к такому выводу, то это секрет нашего Квантового 
фонда, который мы не можем вам раскрыть". Сорос придумал такое 
объяснение.
"Правда?"
"Если нет, то что вы думаете?" Сорос переспросил Томаса.
Если
 Томас осмелится сказать, что он причастен к этому нападению, он подаст 
на него в суд за клевету. В США Сорос невиновен, если нет доказательств 
его вины.
Томас рассмеялся и сделал глоток кофе, глядя на провоцирующее выражение лица Сороса.
Томас
 чувствовал себя лучше на этой встрече, так как ощущал уважение. Во 
время его встречи с Фэн Юем Фэн Юй не предложил простой воды, не говоря 
уже о кофе!
Но Томас ничего не может сделать с Фэн Юем. Фэн Юй не 
американец, и его компания не зарегистрирована в США. Он инвестировал 
только в американский рынок. Если SEC использует экстремальные методы, 
чтобы справиться с Фэн Юем, кто осмелится инвестировать в США?
Если США не смогут привлечь инвесторов, американской экономике будет трудно восстановиться.
После случившейся трагедии американский рынок потерял более 10 триллионов долларов США.
У нынешнего президента США болит голова об экономике страны.
Если он не справится с этим инцидентом, его ждут большие неприятности!
Хотя
 США - сильная страна, все зависит от того, с какой страной они 
сталкиваются. Китай - растущая держава, и справиться с Фэн Юем не так-то
 просто. Когда богатство человека достигает определенного уровня, он 
может влиять на политику!
Гораздо проще иметь дело с таким американцем, как Сорос.
"Мистер
 Сорос, мне трудно отчитываться перед боссом, если вы не будете 
сотрудничать. Если появятся новости о том, что вы получаете прибыль, 
когда другие все страдают, как вы думаете, что произойдет с репутацией 
Quantum Fund?" пригрозил Томас.
Сорос сузил глаза. Ему угрожают 
сейчас. Если это в прошлом, то он даже не будет беспокоиться о Томасе и 
позволит Друкену Миллеру разобраться с ним.
Теперь же Сорос опустился на самое дно, и каждый может наступать на него.
Если
 бы Томас пришел на встречу с Соросом месяц назад, Сорос, возможно, все 
еще беспокоился бы об этой угрозе. Но теперь Квантовый фонд 
восстановился, и он уже не тот, что прежде. У него есть средства, чтобы 
снова посеять хаос на финансовых рынках!
"Вы хотите разоблачить 
меня? Валяйте. Я считаю, что гораздо больше людей будут инвестировать в 
наш Quantum Fund, если люди узнают об этом. Как хедж-фонд, мы можем 
получить более высокую прибыль с большими средствами". ответил Сорос.
Томас увидел, что Сорос не был готов к сотрудничеству, но он не боится расследования.
Сорос действительно невиновен?!
Если Сорос невиновен, то как Томас собирается отвечать перед вышестоящим начальством? Им повезло, или у них лучшее предвидение?!
Во
 время крупных событий всегда есть несколько счастливчиков, и именно они
 делают большие деньги. Например, во время войны в Персидском заливе 
одни компании делали ставки против нефтяных фьючерсов, противоположные 
другим. Когда все ставят на то, что цены на нефть вырастут, он ставит 
против них. В итоге они оказываются самыми большими победителями.
"Господин Сорос. Я надеюсь, что в будущем вы не будете нарушать никаких правил". сказал Томас, вставая.
Сорос остался сидеть на диване. "Вы еще даже не родились, когда я инвестирую!"
вздохнул Сорос после ухода Томаса.
Он обидел Комиссию по ценным бумагам и биржам, а это не очень хорошо.
Сорос не ожидал, что у него будет столько забот, даже когда он зарабатывает деньги!

    
  





  


  

    
      Через несколько дней Фэн Юй вернулся в Пекин. Если бы не этот инцидент, он бы вернулся домой раньше.
Ли На и его семьи отдали приказ завести ребенка. Фэн Юй не возражал, так как ему нравятся дети. Конечно, больше ему нравится процесс их создания.
"Ты не занят своими делами?"
"Бизнес не важен. Я платил им высокую зарплату и даже дал им акции. Если мне все равно приходится все делать самому, значит, я зря потратил деньги". ответил Фэн Юй, обнимая Ли На.
Ли На закатила глаза. Просто признай, что ты ленивый, и перестань придумывать отговорки".
"О, давай поедем со мной в Гонконг во время октябрьских праздников. Мы также можем поехать в Сингапур на короткий отпуск".
Ли На колебалась минуту и кивнула.
На этот раз они полетели в Шэньчжэнь на частном самолете Фэн Юя, так как получить разрешение на полет за границу на частном самолете, зарегистрированном в Китае, не так-то просто. После этого они отправились в Гонконг на пароме.
Поскольку Ли На едет с Фэн Юем, Фу Гуанчжэн и остальные привели своих партнеров, чтобы сопровождать ее.
Фу Гуанчжэн взял с собой Лян Ин. В настоящее время они встречаются, но их брак состоится в следующем году. Ли Цзэкай также взял с собой спутницу.
Фу Гуанвэй в настоящее время находится в Китае, инспектируя супермаркеты Тай Хуа, и его нет в Гонконге. Что касается остальных, Фэн Юй не считал их своими друзьями и не сообщал им об этом.
"Брат Фэн, я пожалел, что не послушал тебя. Если бы я послушал, я бы тоже заработал много денег". Фу Гуанчжэн вздохнул.
Ли Цзекай с любопытством спросил. "Что за возможность заработать?" Он не так близок с Фэн Юем, как Фу Гуанчжэн. Фэн Юй не рассказывал ему об этой возможности.
"Брат Фэн некоторое время назад сократил индекс Nasdaq, и я не осмеливаюсь следовать за ним. Кто знает, вдруг произошел инцидент, и фондовый рынок США рухнул, повлияв на мировые финансовые рынки. Если бы я пошел на эту авантюру и использовал высокое кредитное плечо для короткой позиции на рынке, я бы заработал кучу денег".
"Азартная игра? Я даже не осмеливаюсь играть в азартные игры.
Кто может знать, что произойдет? Я только чувствую, что экономика США не очень хороша, и фондовый рынок упадет. Если твой старший дядя узнает, что ты так рискуешь, твой отец и он сломают тебе ноги". Фэн Юй рассмеялся.
Это лучшее объяснение, которое Фэн Юй мог придумать. В конце концов, Фу Гуанчжэн тоже не верит, что Фэн Юй знает о том инциденте заранее.
Ли Цзэкай ненадолго задумался. Даже если бы Фэн Юй рассказал ему об этом, он принял бы то же решение, что и Фу Гуанчжэн. Когда дело доходит до финансовой торговли, его семья не так хороша, как семья Фу.
После кризиса доткомов фондовые рынки сильно пострадали. Акции семьи Ли упали, особенно его Pacific Century Group. Это технологическая компания, и цены на акции выросли из-за интернет-пузыря.
Хотя цены на акции упали, Ли Цзекай не понес никаких потерь. Он собрал достаточно средств для развития своего киберпорта.
Инцидент в США вызвал обвал фондового рынка Гонконга, и чистая стоимость многих магнатов сократилась. Супермен Ли, главный гонконгский магнат, тоже пострадал.
Но из разговора между Фэн Юем и Фу Гуанчжэном Ли Цзекай понял, что у них, похоже, есть другие возможности для заработка.
"Брат Фэн, Гуанчжэн, у вас у всех еще есть хорошие предприятия? Цены на акции нашей Pacific Century Group сильно упали. Если у вас есть какие-то возможности, дайте мне знать". спросил Ли Цзэкай.
Фу Гуанчжэн мог выделиться в своей семье, потому что ему повезло рано встретить Фэн Юя и подружиться с ним. Но теперь Ли Цзэкай и Фэн Юй тоже друзья.
Ли Цзекай хочет в будущем стать таким же, как Фу Гуанчжэн, и не хочет зависеть от своей семьи. Он мечтает, что настанет день, когда кто-нибудь подойдет к его отцу и спросит. "Вы отец Ли Цзэкая?".
Характер Ли Цзекая, не желающего проигрывать, очень похож на характер Супермена Ли. Если бы не его привычка к бабству, Супермен Ли мог бы назвать его своим преемником.
Но кто знает, может быть, все это - притворство Ли Цзекая?
Возможно, он делает это, чтобы показать, что не заинтересован в борьбе с братом за наследство их отца. По крайней мере, старший брат будет помнить об этом и поможет ему в будущем, если у него возникнут проблемы.
Ли Цзекай и его старший брат очень близки. С юности старший брат уступал ему. Это похоже на то, как в древние времена император выбирал себе преемника.
Если братья рассорятся, они могут дать посторонним возможность отобрать у них империю. Теперь старший брат Ли Цзекая станет преемником, а их семья по-прежнему будет контролировать все эти компании. Ли Цзекай может стать председателем совета директоров многих компаний, несмотря на то, что не является главным акционером из-за супермена Ли.
Ли Цзекай притворяется, что дурачится, и его отец недоволен этим. Тем не менее, он помог отцу решить головную боль, связанную с выбором преемника.
Ли Цзекаю все равно, сколько наследства он получит. Он знает, что получит не меньше 1 миллиарда долларов США, так как чистый капитал Супермена Ли в это время все еще превышает 10 миллиардов долларов США.
Кроме того, дела в компании Ли Цзекая идут хорошо, и ему не нужно было идти по стопам отца. Это соответствует его игривому характеру. Он не хочет рано жениться, как его старший брат, и пропустить все веселье.
Фэн Юй и Фу Гуанчжэн владеют акциями Pacific Century Group и имеют общие интересы в Tai Hua Supermarket Group. Ли Цзекай считает, что Фэн Юй впустит его, если он попросит.
Фэн Юй улыбнулся и сказал Ли Цзекаю. "Брат Кай, если у тебя есть свободные деньги, купи немного золота. В этот период цены на золото будут продолжать расти".
"Это потому, что инвесторы вытаскивают свои деньги с фондового рынка и вкладывают в золото? Но почему не в нефть или что-то другое?" спросил Ли Цзэкай.
Ли Цзэкай не очень хорошо разбирается в фьючерсном рынке.
"США - могущественная страна. Как вы думаете, они не будут мстить после этого инцидента?
Кроме того, администрация Буша теряет поддержку, а экономика страны не справляется. Ему нужно крупное событие, чтобы заручиться поддержкой и направить свои проблемы за границу".
Глаза Ли Цзекая широко раскрылись. "Брат Фэн, ты говоришь... США собираются воевать?!"
"Это точно! Это будет похоже на войну в Персидском заливе. Они будут сотрудничать с другими странами и вступят в войну с Афганистаном. Есть поговорка: "Цены на золото растут в смутные времена", поэтому они обязательно вырастут!" уверенно ответил Фэн Юй.
Примечания переводчика:
Киберпорт

    
  





  


  

    
      Фу Гуанчжэн и Ли Цзэкай не осмеливаются полностью верить предсказаниям Фэн Юя. Он сказал, что в экономике США не все в порядке и не хватает денег. Как они собираются начать войну?
Войны стоят дорого, и военные расходы - это не маленькая сумма. В настоящее время США все еще в долгах, и только проценты по ним составляют немалую сумму. Зачем им тратить деньги, начиная войну?
В обычных обстоятельствах правительство США должно использовать экономические санкции против своих врагов или послать небольшой отряд для поимки Бен Ладена.
Но рост цен на золото все еще возможен. В конце концов, инвесторы вывели свои деньги с фондовых рынков и будут вкладывать их в другие места. Золото и нефть - лучшие варианты".
Они продолжали болтать на другие темы, от бизнеса до женщин. Кириленко и Фэн Юй поженились и пропустят много веселья. Ли Цзэкай пытался убедить Фу Гуанчжэна не жениться слишком рано.
Фу Гуанчжэн поднял брови. "Цзэкай, ты не так хорош, как я, когда дело касается женщин. Лян Ин очень послушна и не смеет нарушать мои приказы. Она сразу же наполнит ванну водой, когда я скажу, что хочу принять ванну".
Фэн Юй посмотрел на Фу Гуанчжэна. Хватит хвастаться. Профессор Лян - отец Лян Ин, а ее характер не из тех послушных типов.
"Вы все мне не верите? Брат Фэн, сегодня я делаю тебе небольшой подарок. Просто посмотри на отношение твоей жены, когда ты вернешься вечером". гордо сказал Фу Гуанчжэн. "Цзекай, женитьба не означает, что ты не можешь дурачиться на улице. Тебе просто нужно взять на заметку, чтобы не иметь детей от других женщин".
......
Вернувшись в квартиру Фэн Юя в Гонконге, Фэн Юй заметил, что Ли На достала для него тапочки, как только он вошел. Когда он сел на диван, Ли На подошла к нему сзади и сделала ему массаж.
Фэн Юй вдруг вспомнил свой разговор с Фу Гуанчжэном во второй половине дня. Что услышала Ли На?
Фэн Юй притянул Ли На к себе на колени. "Нана, что с тобой сегодня не так?"
"Тебе не нравится?" с любопытством спросила Ли На.
"Нет. Я все еще предпочитаю обычную тебя. Это Лян Ин научила тебя так делать?" со смехом спросил Фэн Юй.
"Да. Она сказала мне, что женщины в Гонконге и многих других странах должны научиться заботиться о своих мужьях и семьях еще до замужества. Неужели я недостаточно хороша в прошлом?" спросила Ли На.
"Хахаха... тебя обманули. Да, это может быть правдой в таких странах, как Япония и Корея, где мужчины имеют более высокий статус, чем женщины. Такая практика также встречается в Гонконге и Макао, но более 20 лет назад. Кроме того, то, что они делают, это их дело. Я по-прежнему предпочитаю обычную тебя, и тебе не нужно ничего менять".
Они болтали, и руки Фэн Юя начали блуждать...
После того как Ли Цзекай вернулся домой, он рассказал отцу и старшему брату о том, что сказал Фэн Юй, и спросил их мнение.
Супермен Ли выдержал паузу в несколько секунд и спросил. "Цзэчжу, что ты думаешь?".
Ли Цзэцзюй немного подумал. "Папа, я думаю, что то, что сказал Фэн Юй, может быть правдой, но и то, что сказал Цзекай, тоже не плохо. США, конечно, предпримут ответные меры, но начинать войну не стоит".
Супермен Ли вздохнул. "Я всегда говорил вам всем следить за новостями. Разве вы не заметили, что Великобритания тоже начинает шевелиться?"
Ли Цзекай и его старший брат посмотрели друг на друга и спросили. "Папа, что случилось в Великобритании?".
"Великобритания начала перебрасывать свои войска и средства. Это признак того, что Великобритания будет сотрудничать с США, чтобы начать войну. Не забывай, что Великобритания является союзником США в Европе, и как только Великобритания начнет движение, США обязательно присоединятся к ажиотажу, потому что Великобритания не победит без посторонней помощи."
Ли Цзекай вдруг вспомнил. "Папа, я помню, что некоторые сторонники Буша работают в оружейной промышленности. Если США начнут войну, это будет выгодно этим торговцам оружием, и все будет так, как сказал Фэн Юй. Они смогут переключить внимание за границу и использовать гнев американцев против терроризма, чтобы получить сторонников!"
Супермен Ли кивнул. "Политика и экономика тесно связаны, поэтому во многих школах есть предмет "Политическая экономия". Запомните это.
Хотя война не принесет пользы большинству американцев, она принесет пользу сторонникам Буша. Они будут давить на Буша, чтобы он начал войну".
"Мы собираемся выйти на рынок?"
"Подождите. Мы будем покупать золото в тот момент, когда начнется война. Просто сосредоточьтесь сейчас на наших инвестициях в Китай. Если мы сможем получить кусочек этого огромного рынка, активы нашей семьи могут быть легко удвоены или утроены. Также продолжайте увеличивать наше влияние в мировых портах, ведь это основа основ нашей семьи."
.......
Фу Гуанчжэн также обсуждает с профессором Ляном и своим старшим дядей Фу Жунци, стоит ли им инвестировать в золото. Мировой финансовый рынок мрачен, и если они не будут осторожны, то могут понести большие потери.
Многие люди сейчас с опаской относятся к финансовым рынкам. Что если эти инвесторы не вложат деньги в золото или те, кто вложил деньги в золото, решат уйти с рынка? Цены на золото рухнут.
"Я думаю, что цены на золото не упадут. То, что сказал Фэн Юй, верно. Цены на золото будут расти в неспокойные времена. На финансовом рынке не все гладко, а в экономике царит уныние. Это считается смутным временем, а золото - это международная валюта. Многие люди будут инвестировать в золото, чтобы защитить стоимость своих активов. Когда все больше людей будут инвестировать в золото, цены на него будут расти". сказал профессор Лян.
Фу Жунци нахмурился и кивнул. "Я тоже так думаю. Даже если цены на золото не будут расти, они также не будут падать. Есть большая вероятность, что мы заработаем деньги, но мы также рискуем понести некоторые потери. Никакие инвестиции не гарантированы, но когда шансы будут в вашу пользу, мы будем инвестировать!"
Семья Ли не стала вкладывать деньги, но Ли Цзекай вложил небольшую сумму. Фу Жунци и Фу Гуанчжэн вложили много денег в золото. Они знали, что "Ветер" и "Дождь Консалтинг" вложили большую часть своих средств в золото.
Когда Фэн Юй и Ли На вернулись в Пекин после короткого отпуска в Юго-Восточной Азии, в новостях сообщили, что США, Великобритания и многие другие союзники отправят свои войска в Афганистан для войны с терроризмом.
Они хотят уничтожить Бен Ладена, лидера этих террористов!
Фэн Юй немедленно принял звонок Фу Гуанчжэна. Фу Гуанчжэн взволнованно крикнул. "Брат Фэн, твой анализ слишком точен! Война уже началась!"
Фэн Юй скромно ответил. "Это анализ моей команды, и это не моя заслуга. Поскольку война началась, цены на золото будут продолжать расти!"
Политическая экономия

    
  





  


  

    
      Два дня спустя, Фэн Юй получил неожиданный телефонный звонок, когда он играл в "Легенду Мира" в офисе "Wind and Rain Building".
"Директор Фэн? Что случилось?" Директор Фан представлял Железного Кулака Чжу, чтобы поздравить его по телефону во время свадьбы. Должно быть, он искал Фэн Юя для чего-то важного сегодня.
"Менеджер Фэн, вы сейчас в Пекине?"
"Да".
"Хорошо. Давайте встретимся после обеда, чтобы поболтать".
Фэн Юй прибыл в частную комнату в ресторане и увидел директора Фанга. Директор Фан выглядит намного старше и у него больше седых волос.
"Менеджер Фэн. Пожалуйста, присаживайтесь". Директор Фан налил чашку чая для Фэн Юя.
"Директор Фан, просто говори, что думаешь. Я помогу, если это в моих силах". сказал Фэн Юй. Директор Фанг много помогал ему в прошлом.
"За последние два года фондовый рынок США сильно упал. Наша страна вложила много средств в американский рынок и понесла огромные потери".
"Директор Фан, что вы имеете в виду?" спросил Фэн Юй.
"Менеджер Фэн, центральное правительство подумывало о том, чтобы позволить вам управлять инвестиционной компанией нашего государства, но многие высшие чины возражали против его идеи из-за вашего возраста..."
Фэн Юй прервал директора Фанга. "Директор Фан, я не заинтересован в политике и предпочитаю быть бизнесменом. Разве я не рекомендовал вам всем профессора Ляна?".
Фэн Юй не хочет ввязываться в это дело, а некоторые из высших чиновников не хотят, чтобы он управлял государственными инвестициями.
Сколько государственная инвестиционная компания может заплатить Фэн Юю? Многие люди будут жаловаться на него, даже если он будет получать несколько сотен тысяч в год. Высший управленческий персонал в его компании и дочерних предприятиях получает не менее 300 000. Например, Камеда Масао, Чжун Цинсянь и т.д. получают акции, а их годовая зарплата составляет не менее миллиона долларов США.
В этом нет никаких преимуществ, и только дураки соглашаются на такую работу. Но профессор Лян определенно квалифицирован для этой роли. Почему центральное правительство не взяло его на работу? Потому что он из Гонконга?
"Профессор Лян? Мы пригласили его, но он хочет слишком много полномочий, и высшее руководство не согласилось на его условия. Это не маленькая сумма, и будет катастрофа, если он допустит какие-либо ошибки. Вся нация пострадает, если этот фонд исчезнет!"
Фэн Юй покачал головой. Вы хотите, чтобы другие выполняли свою работу, но отказываетесь хорошо им платить и наделять их полномочиями. Это все равно, что поручить непрофессионалу руководить экспертами.
Вы все можете хорошо управлять страной, но профессор Лян - эксперт в финансовой торговле и экономике. У него есть соответствующий опыт управления фондами, а вы хотите позволить тем, у кого нет опыта, руководить им?!
"Директор Фанг, возможно, вам не понравится это слышать. Если вы боитесь того-то и того-то и не доверяете другим, как вы сможете добиться успеха?" Фэн Юй покачал головой. Он никогда не вмешивался в то, как подчиненные управляют его компаниями.
На самом деле, большинство его подчиненных приходили к нему за советом, когда сталкивались с проблемами. Что с того, что подчиненные Фэн Юя контролируют человеческие ресурсы? Фэн Юй предотвратил множество проблем, меняя руководителей финансовых отделов своих компаний. Кроме того, они не смеют делать ничего смешного из-за ежегодных аудиторских проверок.
Фэн Юй хорошо платил главам дочерних компаний, и им не нужно делать ничего незаконного. Если у них возникнут трудности, они скажут Фэн Юю, и Фэн Юй поможет им. Но если они будут делать что-то за его спиной, он не позволит им выжить в своей отрасли!
Директор Фанг также знает, что некоторые из высших руководителей слишком перегибают палку, но это не в его власти. Это коллективное решение, принятое лидерами. Он может доверять Фэн Юю, но это не значит, что другие люди будут доверять ему!
"Я понимаю, что вы говорите, но главы этих компаний также специально отобраны. Финансовая система нашей страны была создана намного позже, чем в других странах, и они считаются лучшими в Китае. Однако на международном уровне они могут считаться лишь средними".
"Директор Фан, что вы хотите сказать?"
"Я слышал, что ваша консалтинговая компания "Ветер и дождь" также продает информацию, верно?"
Фэн Юй рассмеялся. "Конечно. Мы - консалтинговая компания, и продажа информации - часть нашего бизнеса. Но мы редко продаем информацию, потому что она слишком дорогая, и не многие люди могут себе ее позволить".
"Другие, может, и не могут себе этого позволить, но наша страна может. Сколько стоит часть информации?" гордо ответил директор Фан.
Фэн Юй поднял вверх один палец.
"Один миллион? Это довольно много, но я верю, что ваша информация поможет нам заработать больше. Хорошо. Я согласен с этой ценой".
Фэн Юй покачал головой. "Один миллион? Я не могу быть обеспокоен даже продажей информации стоимостью в один миллион".
"Десять миллионов? Это довольно дорого. Неудивительно, что вы говорите, что мало кто может себе это позволить. Можем ли мы заплатить после того, как страна получит прибыль?" Директор Фанг потерял дар речи. Неужели все консультации приносят столько денег?
"Это 100 миллионов долларов США. Не думайте, что это дорого. С этой информацией вы можете легко заработать более 200 миллионов долларов США с фондом в 1 миллиард долларов США."
"100 миллионов долларов США? Менеджер Фэн, я правильно расслышал?!" Директор Фэнг в шоке вскочил на ноги.
"Раз я осмелился продать ее по такой цене, значит, информация того стоит. Вы можете поспрашивать. Кто сказал, что я, Фэн Юй, обманул их, когда они вели со мной дела? Конечно. Я знаю, что государство не будет платить, и я отдам эту информацию вам всем бесплатно!"
Заплатить, заработав деньги?! А если они откажутся? Как я получу гонорар от государства? В прошлой жизни Фэн Юя многие местные власти были должны своим людям деньги и не платили. Фэн Юй не будет доверять им, даже если это центральное правительство. Вместо того чтобы не получить свои выплаты, он лучше даст им эту информацию в качестве одолжения. По крайней мере, у высших чиновников сложится хорошее впечатление о нем.
Железный Кулак Чжу скоро уйдет на пенсию.
"Вы даете нам эту информацию бесплатно?"
"Что случилось? Вы не хотите?! Отлично.
" Фэн Юй взглянул на директора Фанга.
"Я хочу это!" Директор Фан немедленно ответил.
"Покупайте золото, чтобы цены на него выросли на фьючерсном рынке".
"Покупать золото, чтобы цены росли на фьючерсном рынке? Разве фьючерсы не очень рискованны, и мы можем потерять все наши деньги?" Директор Фан нахмурился.
"Чем больше риск, тем выше доходность. Большая часть моих денег вложена в золотые фьючерсы". Семья Фу из Гонконга тоже вложила деньги, и семья Ли тоже будет инвестировать в золото. Кириленко из России тоже вложил все свои деньги в золото. Решать вам всем. Я дал вам всю информацию и не хочу больше ничего объяснять".
Директор Фанг не очень хорошо разбирается в финансовой торговле, не говоря уже о торговле будущим. Фэн Юю будет трудно объяснить ему. Просто посмотрите на Кириленко. Фэн Юй просто сказал ему об этом по телефону. Он тут же использовал все свои свободные средства для покупки фьючерсных контрактов на золото, не спрашивая почему. Это также является причиной того, что его активы растут так быстро.
Верьте в Фэн Юя и зарабатывайте деньги!

    
  





  


  

    
      По выражению лица Фэн Юй понял, что директору Фангу еще нужно обсудить с вышестоящими. Но он не хочет так сильно переживать. В конце концов, он дал им эту возможность, и кого можно винить, если они отказываются слушать?
Если государство действительно хочет заработать деньги, оно могло бы сделать это уже давно. Фэн Юй сказал директору Фангу инвестировать государственные средства в Wind and Rain Consulting. Годовая прибыль Wind and Rain Consulting всегда была положительной, и она никогда не терпела убытков.
Но Wind and Rain Consulting взимает самую высокую комиссию в отрасли, и некоторые из высших чиновников были недовольны. Они считают, что Фэн Юй не должен получать их комиссионные, и они могут получать высокие доходы и без него.
Но в мире так много финансовых трейдеров, и сколько из них знамениты?
Когда наступают хорошие времена, инвестирование в акции, связанные с технологиями и "голубыми фишками", может принести прибыль. Но после краха Доткома эти государственные инвестиционные компании понесли огромные убытки.
Эти государственные предприятия потеряли всю свою прибыль и даже часть своего капитала. И это еще без учета инфляции.
Поскольку они не верят другим и хотят все делать сами, Фэн Юй не стал их останавливать. Иногда люди могут усвоить урок, только испытав боль.
Многие люди хотят, чтобы Wind and Rain Consulting инвестировала за них, а Фэн Юй даже не принял их предложения.
Пролежав несколько дней дома, глава Aiwa Electronics Сюй Лихуа позвонил Фэн Юю, чтобы сообщить ему хорошие новости.
Получив звонок, Фэн Юй немедленно вылетел в Нинбо. Он не ожидал, что прорыв в этой технологии произойдет так рано. Он все еще может сохранить лидерство в индустрии маленьких ЖК-экранов, а мобильные телефоны Wind and Rain снова потрясут мир.
Цзян Ваньмэн, Сюй Лихуа, Чжун Цяньсянь и инженер из Philips сидят на диване, когда входит Фэн Юй.
"Старина Сюй, вы сказали, что у вас есть прорыв в технологии ЖК-экранов для мобильных телефонов?" с тревогой спросил Фэн Юй.
"Все верно. Мы успешно разработали экран с разрешением 65536 (256 x 256) пикселей! Цвета более яркие, чем 256 цветов, и гораздо более четкие. Вы можете четко видеть его даже под ярким солнечным светом".
Хотя 256-цветный экран - это тоже цветной экран, это не то, что хочет Фэн Юй.
Современные мобильные телефоны с цветным экраном используют цветные оптические фильтры для отображения красного, зеленого и синего цветов. Такие 256-цветные дисплеи мобильных телефонов выглядят неестественно, и под солнцем они будут размытыми. Вот почему люди будут использовать одну руку над экраном, чтобы заслонить солнце, когда они разговаривают по телефону на улице.
Теперь новый ЖК-экран будет более красочным, а изображения будут выглядеть более реалистично. Вот почему Сюй Лихуа называет это настоящим цветным экраном!
Мобильные телефоны с цветным экраном были разработаны из-за функции камеры. Если телефон используется только для ответов на звонки, отправки SMS и простых игр, достаточно черно-белого экрана. В крайнем случае, они могут добавить несколько светодиодных ламп подсветки, и больше не нужно развивать эту технологию.
Но после того, как мобильные телефоны стали делать фотографии, требования к экрану с более высоким разрешением стали выше. Если эти телефоны могут делать только размытые снимки, какой смысл добавлять в них функции камеры?
Фэн Юй взял прототип и посмотрел на фотографии внутри. Фотографии стали намного четче. Хотя они все еще немного размыты, когда он стоял возле окна, он все еще мог видеть экран.
"Хорошо. Вы все не разочаровали меня, разработав такую передовую технологию цветного ЖК-дисплея". Фэн Юй похвалил их.
"Менеджер Фэн, мы потратили немало средств на разработку этой технологии". Цзян Ваньмэн рассмеялся.
"Мы можем получить обратно все, что потратили, немедленно. Разрешите этим двум производителям цифровых камер в Китае использовать эту технологию и стать более конкурентоспособными на международном уровне. Мы будем использовать эту технологию в наших мобильных телефонах, и мы снова станем лидерами отрасли. Nokia и Motorola могут только смотреть на наши спины!".
Большие ЖК-дисплеи уже достигли более миллиона пикселей, и эти ЖК-телевизоры очень четкие. Но использовать эту технологию на маленьком дисплее слишком сложно. Никто не думал о создании ЖК-дисплеев меньшего размера, и они хотят создавать только большие дисплеи.
Большие дисплеи могут использоваться в телевизорах, мониторах ПК и гигантских экранах на стадионах, сценах и т.д. Никто еще не думал использовать эту технологию в мобильных телефонах, поскольку в то время никто не думал о мобильных телефонах с функцией камеры.
Но Фэн Юй все еще не удовлетворен этим прототипом. Экран слишком мал.
"Можно ли сделать этот экран больше?" Фэн Юй помахал телефоном и спросил.
"Да. Но стоимость увеличится на много". ответил Сюй Лихуа.
"Если стоимость производства увеличится, мы просто повысим отпускную цену. Просто подумайте вот о чем. Почему мы разработали этот цветной дисплей для мобильных телефонов? Это для того, чтобы продвигать телефоны с камерой. Если вы фотографировали своим телефоном, захотите ли вы смотреть на свои фотографии на экране? Этот экран такой маленький, как вы собираетесь смотреть на свои фотографии?" спросил Фэн Юй.
"Ты прав. Мы снова чуть не свернули с верного пути. Таким образом, мы можем сначала представить этот тип телефона с 1,5-дюймовым цветным экраном. Через три месяца мы сможем представить телефон с 2-дюймовым экраном и увеличить ассортимент продукции за счет размера экрана". Сюй Лихуа ответил.
"С большими экранами мы также сможем повысить конкурентоспособность нашей цифровой камеры. Цифровая камера нашей страны может быть не самой передовой по количеству пикселей и оптическому фокусу. Однако наши камеры все равно будут привлекательными с более качественными и четкими ЖК-дисплеями".
Фэн Юй потратил довольно много средств на технологии цифровых камер от Kodak, и он разрешил двум компаниям в Китае использовать их. Эти две компании заплатят часть стоимости разрешения авансом, а остальное - в рассрочку в течение трех лет.
Но, несмотря на предоставление этим двум компаниям такого льготного предложения, они все равно не могут себе этого позволить.
Они могут использовать только акции своих компаний для обмена.
Таким образом, Tai Hua Holdings получила 30% акций этих двух компаний. Хотя Tai Hua Holdings является акционером и не вмешивается в деятельность компаний, они получили права на зарубежную дистрибуцию этих двух компаний.
Обе стороны также сотрудничали в разработке новых технологий. На старых государственных предприятиях по-прежнему много талантов, и теперь у них есть средства на НИОКР.
Команда разработчиков этого маленького цветного экрана состоит из инженеров этих двух компаний, производящих цифровые камеры. Их инженеры также входят в команду разработчиков технологий цифровых камер. Но все технологии, которые они разрабатывают, принадлежат Tai Hua Holdings, и эти две компании получат приоритет и скидку на авторизацию для их использования.
Это один из способов помочь другим китайским компаниям. Хотя Фэн Юй находится в невыгодном положении, он не возражает. В его предыдущей жизни иностранные бренды цифровых фотоаппаратов проникли в Китай, и отечественные бренды постепенно исчезали.
Но в этой жизни Фэн Юй не позволит этому случиться. В будущем все китайцы и даже иностранцы будут пользоваться китайскими цифровыми камерами.

    
  





  


  

    
      Все продолжили обсуждение, и Сюй Лихуа вдруг предложил. "Менеджер Фэн, я думаю, нам не стоит использовать для этого камерофона дизайн "ракушка". Раздвижной или конфетный дизайн будет более удобным".
"Старина Сюй, это не сработает. Если использовать конструкцию "конфетница", экран будет занимать много места, и телефон будет очень большим. Как вы собираетесь делать модели с большим экраном?" ответил Цзян Ваньмэн.
"Тогда мы должны выбрать раздвижной дизайн. Это будет больше похоже на камеру". возразил Сюй Лихуа.
"Телефон станет очень толстым и будет выглядеть неуклюжим".
Фэн Юй махнул рукой. "Хорошо. Не спорьте об этом. Найдутся люди, которым нравятся модели "ракушка", "раздвижной", "конфетка". Почему бы нам не представить все эти дизайны? Модели будут использовать один и тот же номер модели, но первый номер должен быть одинаковым, и это будет указывать на то, что это одна и та же серия."
"Выпускать все три серии? Как мы будем продвигать их на рынке? Как мы будем распределять наши ресурсы?" Чжун Цинсянь нахмурился.
"Почему мы должны сосредоточиться на одной серии? Мы будем продвигать все серии одновременно и посмотрим, как отреагирует рынок. После этого мы сможем скорректировать наши маркетинговые усилия и сосредоточиться на более популярных сериях. Наша цель - стать самым продаваемым мобильным телефоном в мире. Посмотрите на то, как Nokia представляет свои новые телефоны. В их сериях используются одни и те же батареи и крышки, и они могут сократить отходы многих компонентов".
Nokia использовала эту стратегию для снижения себестоимости. Быстрое представление новых моделей помогло им захватить рынки Европы, США и Азии.
Motorola гораздо медленнее внедряла новые модели и позволила Nokia захватить их.
"Менеджер Фенг, давление на наши фонды будет больше, если мы сделаем это".
"Получите банковский кредит. Min Sheng Bank довольно хорош. Я не думаю, что найдутся банки, которые откажут нам в кредите". ответил Фэн Юй. Он перевел все свои средства в Wind and Rain Consulting, чтобы инвестировать их в золото.
"Теперь я уверен.
Я гарантирую, что телефоны Wind and Rain Mobile и Aiwa Mobile достигнут больших высот в этом году и обгонят Motorola в течение двух лет. Я уверен, что мы сможем превзойти Nokia и стать лучшими в отрасли в течение пяти лет!" заявил Сюй Лихуа.
"Хахаха... Старина Сюй, я думаю, ты уже думал об этом раньше, верно? Все ли разработки готовы? Покажи их нам".
Сюй Лихуа улыбнулся и достал чертежи телефона. Это дизайн телефона с раздвижной камерой и телефона с камерой в виде конфетного батончика.
Дизайн раздвижной крышки неплох. Она скользит вверх и вниз и является модифицированной по сравнению с их старой моделью, но Фэн Юй недоволен дизайном кэнди-бара. Он выглядит слишком обыденно.
Это просто прямоугольный блок, не имеющий никаких выдающихся особенностей.
Фэн Юй начал дорисовывать дизайн и нарисовал еще одну рамку с маленькими квадратиками снаружи.
"Просто следуй этому дизайну для телефона candy bar".
"Такой большой? Босс, не будет ли это слишком большим?" спросил Сюй Лихуа.
"Старина Сюй, помнишь, когда мы представили "Сокровище пальмы", мы ориентировались на женщин и тех, у кого маленькие ладони. Эта модель будет нацелена на мужчин и тех, у кого ладони больше".
Сюй Лихуа озадачился. Люди с большими ладонями? Определение менеджером Фэном демографических характеристик и сегментов рынка слишком запутанно для него.
"Тогда мы привлекали знаменитостей для рекламы телефонов серии "Palm Treasure", а теперь мы можем привлечь спортсменов для рекламы этой модели. У большинства спортсменов большие руки, и этот телефон им подойдет. Размер - не проблема, и мы можем встроить в него лучшие технологии цифровой камеры".
"Кроме того, мы можем увеличить ЖК-экран и емкость аккумулятора. Новая технология подсветки клавиатуры уже готова, верно? Мы можем использовать ее в этой модели. Вы все говорили, что подсветка клавиатуры потребляет слишком много энергии. Но теперь мы увеличили емкость батареи, и это больше не проблема".
Без подсветки клавиатуры неудобно пользоваться мобильным телефоном в темноте. Это простая технология.
Эта технология была использована в одной из моделей телефонов Aiwa Mobile в прошлом году. Однако реакция рынка оказалась неубедительной. Основной причиной этого является энергопотребление. Емкость аккумулятора пока недостаточна для поддержки этой технологии. Чтобы увеличить емкость батареи с наименьшими затратами, необходимо увеличить ее размер.
Данная модель конфетницы отвечала всем этим требованиям. Батарея может быть больше, а ее емкость можно удвоить до 3 000 мАч!
Большинство батарей мобильных телефонов на рынке имеют емкость от 800 до 1 200 мАч! Даже если емкость батареи этого телефона достигнет 2 000 мАч, это уже будет большим улучшением.
"Менеджер Фенг, для чего нужны маленькие квадратики вокруг рамки? Это чтобы привлечь покупателей разными цветами?" Сюй Лихуа нахмурился. Не было бы ничего особенного, если бы они сделали клетчатые цвета на внешнем корпусе.
"Нет. Это разноцветные огни!"
"Разноцветные огни? Это как те неоновые огни? Те, которые мы видим на вывесках?" Цзян Ваньмэн в замешательстве. Зачем они добавляют этот свет в свои телефоны?
"Именно так. В некоторых местах это называется "мигающие огни". Я хочу, чтобы внешняя сторона этого телефона была оснащена такими яркими огнями. Они будут мигать, когда телефон звонит, получает SMS или проигрывает MP3-песни".
То, о чем упомянул Фэн Юй, - это имитация дизайна телефонов из его прошлой жизни. Он помнил, что эти телефоны появились после 2005 года повсеместно.
Не стоит преуменьшать значение этих имитационных телефонов отечественного производства. Они быстро росли и даже экспортировались в США и Азию. Плюсы этих имитационных телефонов - большая емкость батареи, более громкие динамики, многофункциональность и классный дизайн.
Когда появились эти имитационные телефоны, они стали трендом на некоторое время. Wind and Rain Mobile представит этот телефон раньше, что, безусловно, привлечет внимание. Всем будет интересно узнать что-то новое.
Кроме того, бегущие огни хороши для того, чтобы люди могли похвастаться своими телефонами.
"Это несложная технология, и я надеюсь, что вы все сможете разработать этот телефон в ближайшее время".
Кроме того, камера не может делать четкие снимки в темных помещениях. Когда вы все сможете добавить вспышку в телефон?"
"Мы можем сделать это сейчас, но телефон будет очень большим и неуклюжим... хм... Это не должно быть проблемой". Сюй Лихуа хотел продолжить, но увидел, что Фэн Юй разработал дизайн этого телефона-конфетницы. Этот телефон достаточно большой, чтобы вместить все эти технологии.
Поскольку менеджер Фэн Юй сказал, что телефон должен быть больше, они включат в него все новые функции. Это будет самый мощный телефон на рынке!
"Есть еще одна вещь, которую вы все должны принять к сведению. Многие люди будут часто ездить на работу, но автороуминг стоит дорого, и у большинства из них будет две SIM-карты. Постарайтесь разработать телефон так, чтобы в него помещались две SIM-карты и чтобы обе карты работали одновременно".
Это еще одна важная особенность телефонов-имитаторов. Двойные SIM-карты.

    
  





  


  

    
      Сюй Лихуа и остальные были ошеломлены. Телефон, который использует две SIM-карты одновременно?!
Поскольку Фэн Юй сегодня уже так много сказал, он решил рассказать им больше.
"Функции мобильных телефонов быстро меняются, и системы наших телефонов также должны совершенствоваться. Когда мы разговариваем по телефону, линия будет занята, если кто-то еще звонит, верно? Почему мы не можем придумать функцию ожидания вызова? Мы можем сказать другому абоненту на линии подождать и ответить на входящий звонок. Кто знает, не является ли входящий звонок экстренным? Если это не экстренный случай, вы можете продолжить разговор с первым абонентом".
А? Использовать один телефон для ответа на два звонка одновременно?! Это... Это возможно?
Все посмотрели на уверенное выражение лица Фэн Юя и подумали, что это действительно возможно. Но это должно относиться к операционной системе телефона, и они могут позволить Lenovo Kingsoft решить эту проблему.
"Мы также можем изменить мигающие индикаторы телефона. Например, мы можем не использовать мигающие огни и превратить их в высокоинтенсивный фонарик. Фонарик можно использовать при съемке в темноте. Его должно быть достаточно, чтобы осветить один-два метра. Также его можно использовать в качестве фонарика во время отключения электричества или в темных местах".
Мобильный телефон + фонарик?
Это соответствует творческому стилю менеджера Фенга, но может ли это работать? Фонарик - это обычное устройство, а мобильный телефон - это высокотехнологичный продукт.
Может ли высокотехнологичный продукт включать в себя такое простое устройство?
"Не думайте, что это невозможно. Это не так просто, как вы все думаете. Кроме того, потребление энергии будет высоким, и это будет большая нагрузка на аккумулятор. Но хорошо то, что наши аккумуляторные технологии являются самыми передовыми в мире. Этот телефон будет таким же, как наши MP3-плееры. Мы будем единственными, кто сможет это сделать, а наши конкуренты могут только добавить подсветку клавиатуры, не более".
"Менеджер Фенг, значит ли это, что телефоны-батончики станут основными телефонами? Телефоны-ракушки и раздвижные телефоны скоро устареют?" спросил Цзян Ваньмэн.
"Не обязательно.
Найдутся люди, которые по-прежнему предпочитают модели clamshell. Кроме того, почему мы не можем добавить новые функции в наши раздвижные телефоны? Например, мы можем модифицировать наши раздвижные телефоны в портативную игровую консоль".
"Игровой телефон? В наших телефонах есть такие игры, как "Тетрис", "Змейка" и т.д.". спросил Сюй Лихуа.
"Нет. Я говорю о более качественных играх, таких как гонки, танковые войны и даже некоторые старые игры для игровых консолей. Многие люди любят играть в эти старые игры". Выдвинув телефон, экран можно наклонить на 45 градусов вверх и открыть клавиатуру игрового контроллера. Таким образом, телефон превратится в портативную игровую консоль".
"Вы все думаете, что это невозможно? Почему? Экран слишком маленький? Клавиатура занимает слишком много места? А что если у телефона будет сенсорный экран? Как развивается наша технология сенсорных экранов?" спросил Фэн Юй.
Сюй Лихуа смущенно опустил голову. "Нам еще предстоит пройти долгий путь развития этой технологии. Мы не можем добиться нужной чувствительности. Наши экраны либо слишком чувствительны, либо недостаточно чувствительны".
"Хорошо. Не бойтесь тратить деньги на НИОКР. Чем раньше мы сможем развить эту технологию, тем раньше мы сможем стать мировым лидером в индустрии мобильных телефонов!"
В прошлой жизни Фэн Юя технологии сенсорных экранов развивались быстрее всего в эпоху имитационных телефонов. Но телефоны с сенсорным экраном в то время использовались в основном для написания сообщений с помощью сенсорного пера. Nokia, Motorola и многие другие бренды до сих пор не имеют хороших экранов и могут быть легко повреждены, если сообщения пишутся пальцами.
Но это критический период для эволюции мобильных телефонов.
Поскольку Wind and Rain Mobile phone лидирует в этом направлении, то они должны продолжать лидировать. Они не дадут другим производителям мобильных телефонов никакой возможности обогнать их. Они всегда будут на шаг медленнее и смогут только копировать функции мобильных телефонов Wind and Rain!
"Мы можем сделать много модификаций этой конструкции clamshell, если у нас есть технология сенсорного экрана. Например, у крышки два экрана, верно?
Почему мы не можем сделать оба экрана одинакового размера? Именно так. Внешний экран сейчас не имеет никаких функций. Но с технологией сенсорного экрана мы можем отказаться от кнопок и управлять телефоном через внешний экран".
В прошлой жизни Фэн Юя Samsung представил этот телефон, и он стал очень популярным. Но это просто новинка и новинка, которая не служит многим целям.
В будущем Россия представит мобильный телефон с двойным сенсорным экраном и высокотехнологичными функциями.
"У нас есть много путей развития мобильных телефонов, и все они могут хорошо продаваться. Например, телефоны низкого класса. Если вы все сможете снизить стоимость телефона до менее чем 200 юаней, он станет самым продаваемым в мире. Хотя норма прибыли невелика, продажи войдут в историю. Wind and Rain Mobile запомнится всем как лучший бренд мобильных телефонов".
"Если мы хотим, чтобы наши телефоны использовались в течение длительного времени, нам нужны лучшие аккумуляторы и более низкое энергопотребление. Большинство аккумуляторов могут работать от одного до двух дней. Даже три дня считаются продолжительными. Но предположим, что мы сможем представить телефон, который сможет работать более семи дней, пятнадцати дней или даже одного-двух месяцев. В этом случае он будет более удобен для людей, живущих в районах, где нет электричества, верно?"
"Кроме того, мы можем использовать функции телефона. Некоторые телефоны могут иметь больше функций, а некоторые - меньше. Мы можем ввести телефоны, которые могут отправлять электронную почту, или просто чисто для SMS и звонков. Со всеми этими телефонами с различными функциями и продающимися по разумным ценам, как вы думаете, это не будет продаваться?".
"О, я уже говорил вам, что хочу телефон, на котором можно читать романы. Когда эта функция будет готова?"
Сюй Лихуа немедленно ответил. "Менеджер Фэн, мы уже разработали функцию чтения TXT файлов на мобильных телефонах".
Фэн Юй кивнул. "Хорошо. Я уже говорил раньше. Не бойтесь тратить деньги и старайтесь экономить на НИОКР. Мы сможем сохранить наше лидерство только с помощью более продвинутых технологий".
Nokia и Motorola относятся к нам как к бельму на глазу, но они не могут помешать нам достичь вершины. Конечно, мы должны поблагодарить компанию Philips за наш успех".
Представитель Philips улыбнулся. "Спасибо за комплименты. Мы лишь оказали помощь в разработке технологий. Гораздо важнее то, кто придумывает эти идеи. Менеджер Сюй сказал мне, что именно вам принадлежат все эти креативные идеи. Я тогда подумал, что он шутит".
Представитель также может помочь компаниям Aiwa Electronics и Wind and Rain Electronics в разработке этих технологий, поскольку Philips получит возможность использовать их с меньшей платой за разрешение. Хотя Philips не специализируется на мобильных телефонах, их бизнес по производству мобильных телефонов получил высокую прибыль благодаря этим мощным функциям и дизайну. Более того, Philips не нужно вкладывать в это слишком много средств.
Сотрудничество с Wind and Rain Electronics и Aiwa Electronics - это выгодно для них.
"О, мистер Гарт, каково решение вашей компании по поводу моего предложения отказаться от исследований плазменной технологии?"

    
  





  


  

    
      В настоящее время многие потребители на рынке отдают предпочтение мощным и компактным, плоским телевизорам и мониторам для ПК. Поэтому плазменная технология развивается очень быстро.
Но есть еще один тип телевизоров с плоским экраном, который по четкости изображения превосходит плазменные телевизоры, особенно если смотреть на экран под углом. Кроме того, контрастность и градации серого у этого телевизора намного лучше.
Производство телевизоров - один из основных видов деятельности Philips, и Фэн Юй вошел в эту отрасль после обмена акциями с Чанг Хуном. Чанг Хонг сосредоточился на производстве ЖК-мониторов для ПК, так как прибыль от них выше.
Chang Hong - первая китайская компания, которая начала исследовать плазменные технологии. Philips также прилагает все усилия для ее развития. В настоящее время японские компании являются самыми сильными в области плазменных технологий.
Например, Pioneer, Panasonic, Hitachi и т.д., за ними следуют корейские Samsung, LG и т.д., которые разрабатывают одновременно плазменные и ЖК технологии. Их технологии не являются лучшими и находятся примерно на одном уровне. Sony, Toshiba и некоторые тайваньские компании находятся на третьем уровне.
После них идут Thomson, Philips, Chang Hong, TCL и другие компании. Что касается США, то там продаются азиатские и европейские модели.
Современные плазменные технологии лучше, чем LCD, и больше подходят для использования в телевизорах. Кроме того, плазменный телевизор более комфортен для глаз по сравнению с ЖК.
Но у плазменных телевизоров есть несколько серьезных недостатков.
Во-первых, плазменный телевизор может быть только больше, но не меньше. Самый маленький - не менее 40 дюймов! Это не позволяет компаниям, производящим плазменные телевизоры, использовать эту технологию в мониторах ПК. Лишь немногие люди будут использовать такие большие мониторы.
Это происходит потому, что они слишком большие и неудобные для пользователей ПК.
Во-вторых, плазменная технология лучше обрабатывает движущиеся изображения. Но когда дело доходит до неподвижных изображений, она не так хороша, как ЖК. В настоящее время она находится примерно на одном уровне с ЖК-дисплеем по разрешению неподвижных изображений, но вскоре ЖК-дисплей обгонит плазму.
Если на экране плазменного телевизора долгое время показывать неподвижное изображение, оно будет выжигать экран и оставлять следы. Это означает, что при просмотре DVD на плазменных телевизорах нельзя надолго ставить их на паузу. Плазма использует электричество для питания газов внутри, и после длительной работы она нагревается. В то время как ЖК-телевизор использует электричество для изменения жидкокристаллической структуры, и он более стабилен.
Вот почему после выключения плазменного телевизора вы заметите, что изображение остается неподвижным на экране в течение некоторого времени.
ЖК-дисплей стабильно использует электроэнергию, в то время как плазменный телевизор регулирует яркость и цвета в зависимости от окружающей яркости. Это означает, что плазменный телевизор не использует одно и то же количество электроэнергии постоянно.
Самое главное, что Panasonic и многие компании монополизировали плазменные экраны высокого класса, чтобы сохранить свое лидерство в этой технологии. Это повлияет на цепочку поставок, и они сделали это, чтобы получить более высокую прибыль.
В настоящее время плазменные телевизоры стоят дороже ЖК-телевизоров, и прибыль от них выше.
Philips и Thompson - ведущие европейские производители телевизоров. Они стоят перед дилеммой: сосредоточиться на плазме, ЖК-телевизоре или на обоих.
Philips и Wind and Rain electronics разработали самую передовую ЖК-технологию в мире и имеют несколько производственных заводов в Китае и Европе. Они не собираются отказываться от ЖК-дисплеев, поскольку эта технология используется не только в телевизорах. Ее можно использовать и в мониторах ПК.
Но Томпсон считает, что плазменные телевизоры имеют больше преимуществ и должны быть первым выбором для плоских телевизоров. В результате плоские телевизоры разделились на две фракции.
Южнокорейские компании ступают на обе стороны и не получат высоких прибылей!
В прошлой жизни Фэн Юй Томпсон был одним из сторонников плазменных телевизоров. Когда прибыль плазменных телевизоров упала, они понесли убытки и в конце концов потерпели крах во время финансового кризиса 2008 года.
Фэн Юй не хочет терять своего партнера, компанию Philips. Без них он потеряет преимущество в технологии ЖК-дисплеев. Цветной дисплей, углы обзора, разрешение и т.д.
Для их разработки требуется много ресурсов.
Фенг Ю убедил Philips отказаться от плазмы и сосредоточиться на ЖК. На данный момент ЖК-дисплей может быть не так хорош, как плазма, но в будущем ЖК-дисплей обгонит плазму по мере развития компьютерных технологий.
Телевизоры делятся на ЭЛТ-телевизоры и телевизоры с плоским экраном, а телевизоры с плоским экраном еще больше делятся на плазменные и ЖК. Им достаточно сохранить лидерство в одном типе, и они не проиграют другим конкурентам.
Более того, по мере роста производства ЖК-телевизоров их стоимость будет снижаться. Объем производства плазмы невелик, и стоимость не может быть снижена. Таким образом, ЖК будет иметь ценовое преимущество, и по мере развития технологий ЖК в будущем заменит плазму.
Если Philips хочет сосредоточиться на обеих технологиях, Фенг Ю придется расстаться с ними, чтобы сосредоточиться на ЖК-телевизорах, даже если придется вложить гораздо больше средств. В любом случае, у него есть инженеры из Чанг Хонга, и он сможет переманить TCL на свою сторону, если это произойдет.
Гарт услышал вопрос Фэн Юя и серьезно ответил. "Господин Фенг, я представляю компанию Philips, чтобы дать вам однозначный ответ. Мы откажемся от исследований в области плазмы и сосредоточимся на ЖК-дисплеях".
"Тогда, как насчет вашего сотрудничества с Thompson?"
"Thompson будет продолжать исследования самостоятельно, и если они добьются успеха, мы сможем купить их патентные права. Они являются одной из компаний с наибольшим количеством патентов в области бытовой техники и ежегодно получают высокую прибыль от платы за разрешение."
Компания Thompson не изменила своего пути, и Фэн Юй задается вопросом, не станут ли они банкротами, как в его прошлой жизни. Тем не менее, он рад, что Philips приняла его предложение сосредоточиться на технологии ЖК-дисплеев.
Им будет легче сохранить лидерство в области ЖК-технологий. Их конкурентами являются только Sony, Toshiba, Samsung и другие японские и корейские компании. Что касается тайваньских компаний, то они все еще сильно отстают.
Фенг Ю не знает, что Thompson будет создавать завод вместе с TCL в Китае, чтобы сформировать компанию TKK.
Этот завод будет специализироваться на плазменных телевизорах, а Chang Hong сосредоточился на ЖК-телевизорах из-за Фенга Юя. Они отдали рынок плазменных телевизоров компании TCL, поскольку в Китае не так много людей покупают плазменные телевизоры. В некотором смысле, TCL также препятствует выходу японских и корейских компаний на китайский рынок. На самом деле, большинство людей не могут отличить плазменные телевизоры от ЖК-телевизоров.
Фэн Юй сказал им, чтобы они не волновались. Плазменная технология быстро потеряет своих сторонников, и многие фабрики вскоре присоединятся к фракции ЖК-телевизоров. Когда это произойдет, наступит судный день для плазменных телевизоров!
Технология TCL

    
  





  


  

    
      Увидев эту цифровую камеру, Фэн Юй вдруг вспомнил, что цифровая камера эволюционирует в цифровую видеокамеру, которая может делать снимки и снимать видео.
В настоящее время цифровые видеокамеры существуют. Примерно в 1998 году компания Sony представила один из видов цифровых видеокамер, но для хранения данных по-прежнему используется дискета 3,5 дюйма.
Эта цифровая видеокамера может снимать только короткие видеоклипы и не имеет памяти для хранения более длинных клипов. После этого появились цифровые видеокамеры, использующие в качестве накопителя VCD, а в настоящее время в качестве накопителя используется DVD. Прошло несколько поколений развития.
Но Фэн Юй знал, что в будущем в видеокамерах будут использоваться флэш-накопители или жесткие диски, а DVD-видеокамеры устареют.
В прошлой жизни Фэн Юя такие компании, как Sony, Toshiba и т.д., установили стандарты формата для цифровых видеокамер и стандарты HDVD. После этого они получали высокую прибыль от платы за патентное разрешение.
Цифровые видеокамеры отечественного производства в то время не были дорогими и использовали японские технологии. В некотором смысле, это остановило китайские компании от разработки этой технологии и вынудило их покупать новейшие технологии Sony и этих компаний, позволяя им монополизировать эту отрасль.
Фэн Юй потер подбородок. Сейчас существуют только стандарты цифровых видеокамер. Должен ли он сначала установить формат HDVD?
Если Фэн Юй установит стандарты HDVD сейчас, он сможет на некоторое время сдержать развитие японских фирм. Это также не позволит им монополизировать эту технологию.
Фэн Юй должен сначала обсудить это с Philips, Цзян Ваньмэном, Сюй Лихуа и остальными. Он должен сделать это, даже если эти инвестиции будут высокими, так как будущая прибыль будет намного выше.
Кроме того, эта технология может быть использована в мобильных телефонах. В будущем большинство телефонов смогут снимать видео. Если Wind and Rain Mobile phones представит телефон, способный снимать видео, они снова потрясут мир!
Но Фэн Юй должен сначала обновить текущий формат DVD.
Wind and Rain Electronics использовала свой DVD-форум для разработки HD DVD.
Это разновидность более четкого формата DVD, который является побочным продуктом после разработки телевидения высокой четкости.
С помощью HD TV невооруженным глазом можно отличить HD DVD от обычного DVD. Кто не хочет смотреть фильмы с более высоким разрешением на своем телевизоре?
HD DVD дороже? Это не проблема. Те, кто может позволить себе HD телевизоры, могут легко позволить себе HD DVD!
Кроме того, Фэн Юй знал, что альянс DVD Sony и японских компаний начал разработку Blu-rays DVD. Это тоже разновидность DVD высокой четкости, но форматы у них разные.
Как Panasonic, JVC, Hitachi, Mitsubishi и т.д., японские компании DVD-форума перешли на другую сторону и присоединились к DVD Alliance.
Эти компании почувствовали, что DVD-форум предвзято относится к ним. После того, как Panasonic получил место представителя, другие японские компании туда не попали. Это были те небольшие китайские компании, которые попали туда. Это слишком сомнительно!
Но эти японские компании забыли, что они поделились технологиями DVD-форума с Sony и другими компаниями и даже помогли им создать DVD-альянсы для получения выгоды.
Если бы не эти компании, DVD Forum давно бы ликвидировал DVD Alliances с их технологиями, средствами и количеством членов.
Этот Blu-ray DVD Alliance будет устанавливать стандарты формата для Blu-ray DVD. Panasonic и остальные компании присоединились к нему без колебаний.
Это предательство, но Фэн Юй давно предсказывал, что так будет. К счастью, компании, разрабатывающие HD DVD, такие как Philips, Thompson, Tata, Samsung и т.д., все еще на форуме.
За исключением некоторых японских и европейских компаний второго и третьего эшелонов бытовой техники, остальные все еще на DVD-форумах.
Но японская бытовая техника занимает первое место в мире, и ее влияние нельзя принижать.
Blu-ray DVD и HD DVD имеют много общего. Например, оба используют 120-миллиметровый диск для хранения информации и применяют для ее считывания "фиолетовый" свет с длиной волны 405 нм. (DVD использует 650 нм "красный" свет, а CD - 780 нм.
) Но, как и в войне форматов между DVD и DVD-альянсами, обе стороны устанавливают разные стандарты для своего формата.
HD DVD Фенг Ю имеет преимущество, которое заключается в том, что процесс производства такой же, как и у традиционных DVD. Это означает, что производителям не нужно модернизировать свои машины, а нужно лишь изменить некоторые настройки.
Что касается хранения данных, объем памяти HD DVD на одной стороне составляет 15 Гб, а Blu-ray DVD от Sony может достигать 25 Гб на одной стороне. На первый взгляд, Blu-ray DVD имеет большую емкость и должен быть более популярным.
Но Sony и эти компании не знают, что DVD - это лишь проходящий этап, потому что флэш-накопители быстро развиваются.
Это верно. Теоретически DVD может хранить 16 слоев данных, а максимальная емкость HD DVD Фенг Ю составляет всего 180 Гб, в то время как Blu-ray от Sony может хранить до 400 Гб.
Большинство современного оборудования может кодировать только два слоя, и очень немногие могут кодировать три слоя. Оборудование, способное кодировать четыре слоя данных, до сих пор не разработано!
Формат Blu-ray DVD от Sony отличается от традиционного кодирования. Это требует от производителей модернизации производственной линии с установкой нового оборудования. Это приведет к увеличению стоимости производства.
HD DVD может выиграть вначале за счет цены. В конце концов, двухчасовой HD-фильм занимает менее 15 Гб, и даже такие длинные фильмы, как "Титаник", могут использовать для хранения два слоя HD DVD. Нет необходимости обновлять оборудование.
Но Sony и эти японские компании посчитали, что их Blu-ray DVD может также хранить корпоративные данные или служить резервным копированием для серверов. Большинство людей будут хранить данные на портативном жестком диске. Но его главный недостаток в том, что портативный жесткий диск хрупок и легко повреждается. Blu-ray DVD не так легко повредить?
В будущем корпоративные данные будут храниться на флеш-накопителях!
К тому времени, когда будет разработан этот Blu-ray DVD, емкость флэш-накопителя должна быть более 128 Гб. Если флэш-накопитель будет меньше и стабильнее, что выберут потребители?
Фэн Юй представил этот HD DVD, чтобы получить быструю прибыль. Они втянули японские фирмы в эту гонку технологий DVD высокой четкости.
Это отвлечет их от разработки технологий флэш-накопителей.
Эти японские компании пожалеют об этом через два года!
HD DVD

    
  





  


  

    
      Для установления отраслевого стандарта наиболее важным является получение признания. Чем больше компаний используют стандарт, тем быстрее этот стандарт может быть внедрен.
Именно это произошло со стандартами DVD. DVD Forum поддержало больше компаний, что позволило их стандарту стать отраслевым стандартом.
Сейчас обе стороны снова столкнулись в борьбе за стандарты DVD высокой четкости. Blu-rays DVD Alliance перетянул на свою сторону все японские компании с DVD-форума. Но в то же время некоторые члены DVD Alliance перешли на сторону форума HD DVD.
Если те японские компании объединились из-за протекционизма, то те, что покинули DVD Alliance, - из-за выгоды. Компании Wind and Rain Electronics и Philips решили передать им свои патенты на DVD. Таким образом, они смогут производить более популярные DVD-плееры, диски и оптические приводы.
Этим компаниям пришлось купить права на патентное разрешение у японских фирм, входящих в DVD-альянс. Но при одинаковой цене они, безусловно, выберут сторону с более высокой стоимостью.
Кроме того, DVD Forum имеет большее преимущество. BenQ успешно разработала технологию, которая может воспроизводить форматы как DVD Forum, так и DVD Alliance. Плееры DVD Alliance могут воспроизводить только свой формат.
Это привело к тому, что DVD Forum получил большое преимущество в своих DVD-плеерах и оптических приводах. Потребители не будут знать, в каком формате они покупают DVD-диски. Если плеер может воспроизводить все форматы, а другой плеер может воспроизводить только определенный формат, как вы думаете, что выберет потребитель?
Кроме того, HD DVD Forum объявил, что HD DVD можно производить на существующей линии по производству DVD. Это позволит сэкономить затраты для небольших компаний. В конце концов, не каждая компания может позволить себе инвестировать много миллионов в создание новых производственных линий, как Sony и Panasonic.
Если они это сделают, сколько DVD они должны продать, чтобы окупить свои затраты?!
Таким образом, многие члены обеих сторон поменялись местами, и обе стороны также делают все возможное, чтобы привлечь другие компании по производству электроники.
Представитель Томпсона представлял HD DVD Forum на встрече с американскими кинокомпаниями, чтобы заручиться их поддержкой, и попросил их не работать с DVD Alliance.
Эти японские компании немедленно отреагировали на это. Сейчас важнее всего права этих кинокомпаний. Если эти кинокомпании не поддержат свой формат, они потеряют много фильмов и это отразится на их прибыли.
DVD Forum уже делал это в прошлом, и японские компании не позволят этому случиться снова".
Thompson - ведущая североамериканская компания по производству бытовой техники, которая ранее работала со всеми кинокомпаниями. Это их самое большое преимущество.
Конечно. У Sony есть своя кинокомпания, а у Toshiba - акции кинокомпаний. В итоге Sony Pictures и Disney присоединились к форуму Blu-ray DVD, а японские фирмы, такие как Toei и Toho, также присоединились к Blu-ray DVD Alliance. Lionsgate, Twentieth Century, MGM, Warner Bros. и т.д. присоединились к HD DVD Forum. Кинокомпании Гонконга, Тайваня, Кореи и некоторых европейских стран также присоединились к фракции HD DVD.
Все китайские кинокомпании также начали использовать стандарты HD DVD. В конце концов, все китайские DVD-компании получили права на патентное разрешение от DVD Forum. Они не осмелились пойти против Wind and Rain Electronics.
Производители ПК также разделились на две стороны, поддерживая Blu-rays DVD и HD DVD. Но к удивлению Фэн Юя, Intel объявила, что будет использовать стандарт Blu-rays DVD.
Это то же самое, что ранее Microsoft объявила о поддержке DVD Forum. Это шокировало Philips, Thompson и другие компании.
Мы внедряем стандарты DVD, и какое отношение это имеет к Intel? Вы все не производите DVD-плееры, оптические приводы и не владеете правами на фильмы или МВ! Почему вы все вмешиваетесь?
Microsoft - это компания по производству программного обеспечения, и ее операционная система должна поддерживать оптические приводы.
Порт оптического привода уже давно стандартизирован. Вы собираетесь создать другой порт?
Поэтому Фэн Юй считает, что Intel только пытается создать проблемы и не нуждается в их решении.
Более 80% мировых DVD-плееров производится в Китае, и китайским брендам принадлежит более 60% доли рынка. Остальные 20% принадлежат другим членам DVD Forum, а еще 20% - членам DVD Alliance. В основном это японские бренды.
Почти 50% мировых DVD-дисков производится в Китае, остальные 30% - в США. Остальные - из Японии, Европы и других стран.
Когда речь идет о DVD-плеерах или дисках, Китай по-прежнему является лидером, а компании Wind and Rain Electronics и Aiwa Electronics сыграли главную роль.
Международные фирмы по производству электроники признали, что Китай является сильнейшим в индустрии DVD. Только японские компании не хотят этого признавать.
На этот раз DVD Forum уверен в своей технологии HD DVD, потому что Wind and Rain Electronics и Aiwa Electronics начали разработку этой технологии два года назад. Sony и остальные их альянсы начали разработку Blu-rays DVD не так давно.
Плееры HD DVD и диски нового формата появятся на рынке в ближайшее время, а Sony потребуется еще как минимум год, прежде чем они смогут выпустить свой продукт.
Хотя рынок не будет заполнен, когда они выйдут на него, они позволили HD DVD одержать верх.
В этот период многие компании по производству электроники, которые никогда не выпускали DVD, также начали выбирать сторону. Некоторые выбрали HD DVD Forum, а некоторые решили присоединиться к Blu-rays DVD Alliances.
В целом, у HD DVD больше членов, и, что более важно, у них больше производителей DVD-плееров и кинокомпаний.
Но преимущество японских компаний - это их телевизоры высокой четкости. Их технология HD TV является лучшей в мире. Если вы покупаете DVD-плеер высокой четкости, вы должны использовать его с телевизором высокой четкости.
Какой смысл использовать обычный телевизор, на котором невозможно отличить стандартное изображение от высокой четкости?
Но японские компании не ожидали, что технология ЖК-телевизоров будет развиваться так быстро и обгонит плазменные телевизоры. Телевизоры высокой четкости также могут быть изготовлены с использованием ЖК-дисплеев.
Японские фирмы создали технологические барьеры для своей технологии плазменных телевизоров и сделали HD DVD более конкурентоспособным.
Когда все пытаются получить больше участников, Wind and Rain Electronics объявила о запуске первого HD DVD-плеера!
Sony и другие компании были ошарашены. Как им удалось так быстро разработать HD DVD? Если у них есть плеер, есть ли у них диски HD DVD?
Сразу же после объявления некоторые гонконгские кинокомпании начали продавать фильмы HD DVD! Эра HD наступила!

    
  





  


  

    
      После обеда Фэн Юй начал пролистывать форумы в своем офисе. Завтра Новый год. Многие его сотрудники из других мест, включая высшее руководство, ушли в отпуск. Поэтому он, как "местный", остался. В любом случае, ему тоже было нечего делать.
"Босс, там внизу несколько человек хотят с вами встретиться. Они боссы DVD-фабрик в Китае, приехали из Гуандуна". доложил Ву Чжиган.
Ву Чжиган сейчас является заместителем генерального директора Tai Hua Holdings и находится в Пекине. Он один из первых, кто последовал за Фэн Юем, и многие говорили, что он овладел стилем Фэн Юя. Его темперамент слишком похож на его босса.
Когда У Чжиган в хорошем настроении, он не против дать другой стороне больше прибыли в сотрудничестве. Но когда он в плохом настроении, он будет игнорировать вас, даже если вы даете ему деньги!
Если бы это была любая другая компания, Ву Чжиган не смог бы претендовать на должность менеджера среднего звена, не говоря уже о топ-менеджерах. Но в Tai Hua Holding это не проблема.
Во-первых, у У Чжигана хорошая память, как у Фэн Юя. Он помнит имена всех, с кем встречался, и серьезно относится к своей работе. Он справедлив ко всем сотрудникам и сам устанавливает для них высокие премии. Фэн Юй поручил ему выдать сотрудникам определенный процент от их годовой прибыли в качестве бонусов и распределить в соответствии с их вкладом.
"Что им нужно?"
"Они хотят поговорить с вами. Компании Wind and Rain Electronics и Aiwa Electronics представили HD DVD-плееры. Они спрашивают, можем ли мы снизить плату за авторизацию для других DVD-патентов. Я могу сказать, что они испытывают трудности и хотят обратиться за помощью". ответил Ву Чжиган.
В Гуандуне насчитывается более 50 производителей DVD. Они поставляют продукцию на китайский рынок, но также экспортируют ее в другие страны Юго-Восточной Азии. Фэн Юй установил более низкую плату за разрешение для отечественных заводов, а благодаря дешевой рабочей силе их затраты невелики. Поэтому они могут устанавливать конкурентоспособные цены.
Но когда все больше людей стали использовать персональные компьютеры, большинство людей предпочитают покупать ПК, поскольку они поставляются с оптическими дисками. Они также могут смотреть фильмы, но на меньшем экране. Распространенными мониторами являются 17 и 19 дюймов, а 14-дюймовые уже давно устарели. Монитор с диагональю 21 дюйм только начинает становиться популярным.
В Гуандуне слишком много фабрик, и там очень высокая конкуренция. Это привело к росту затрат на рабочую силу. Sony и другие японские бренды также снизили цены на свои DVD-плееры, что заставило Wind and Rain, Aiwa и Philips снизить свои цены. Таким образом, эти заводы потеряли свою конкурентоспособность.
Это может быть хорошо в течение короткого времени, но они не смогут выжить, если так будет продолжаться. Через год, по крайней мере, половина фабрик закроется. Их товары нельзя будет продать, а если и продадут, то в убыток. Чем больше они производят, тем больше убытков.
"Позвоните им. Несмотря ни на что, они помогли нам внедрить DVD в прошлом. Если они действительно испытывают трудности, мы можем снизить плату за разрешение еще больше".
Фэн Юй может позволить этим заводам закрыться и приобрести их для производства HD DVD-плееров. Это будет лучше для него, но Фэн Юй не стал этого делать. В конце концов, это его соотечественники. Конечно, все еще зависит от характера этих боссов. Если они ездят на роскошных машинах, живут в больших бунгало, но не платят своим рабочим, потому что их фабрики не приносят прибыли, Фэн Юй точно не станет им помогать.
Около двадцати-тридцати человек вошли в офис Фэн Юя. Офис Фэн Юя в Пекине не такой большой, чтобы вместить их, и он привел их в комнату для совещаний.
Фэн Юй сделал глоток чая и с улыбкой посмотрел на начальников. "Вы все выглядите знакомыми. Я могу вспомнить некоторые из ваших имен. Что вам всем от меня нужно?"
Фэн Юй опустил чашку с чаем. Начальники смотрели друг на друга, и никто не хотел говорить первым.
"Толстяк Хуанг, мы занимались бизнесом около десяти лет. Это вы привели всех сюда?"
Толстяк Хуанг начал работать с Tai Hua Trading, когда Фэн Юй продавал электрические вентиляторы, затем увлажнитель воздуха, безлопастные вентиляторы, мотоциклы, автомобили и т.д.. Он продает почти всю продукцию Фэн Юя. Будучи дистрибьютором в Гуандуне, Хайнане и Гуанси, он заработал по меньшей мере несколько миллиардов юаней.
Кроме того, Толстяк Хуанг также основал заводы по производству VCD и DVD-плееров и заработал много денег. Остальные, возможно, и испытывают трудности, но Толстяк Хуан точно не из их числа.
Толстяк Хуанг улыбнулся. "Менеджер Фэн, я только сказал, что хочу обратиться к вам за помощью, но они настояли на том, чтобы пойти со мной. Вы должны доверять мне. Я здесь не для того, чтобы создавать вам проблемы".
Фэн Юй закатил глаза. Если Толстяк Хуанг честный бизнесмен, имеет хорошую репутацию, а также является его давним партнером, Фэн Юй никогда ему не поверит.
"Менеджер Фэн... эти другие страны больше не производят VCD-плееры, но мы все еще производим. Можно ли снизить плату за патентное разрешение? У нас действительно нет выбора, так как мы сейчас не зарабатываем деньги".
"Больше нет необходимости производить VCD-плееры. Хорошо. Я снижу плату за разрешение на DVD вдвое для всех вас". Hmmm.... Патентные пошлины на Super VCD также будут снижены наполовину. Wind and Rain и Aiwa's Super VCD прекратят производство завтра, и вы все сможете разделить рынок".
Проигрыватели Super VCD и DVD могут воспроизводить диски VCD, но проигрыватели VCD не могут воспроизводить диски более высокого класса. Поэтому нет смысла больше производить VCD-плееры. Фэн Юй знал, что эти люди хотят выйти на деревенский рынок, и они должны продавать Super VCD плееры. В противном случае, жители деревни могут купить самый дешевый плеер, но не смогут воспроизвести ни одного диска.
Толстяк Хуанг и остальные были вне себя от радости. "Спасибо, менеджер Фэн. Мы также думаем прекратить производство VCD-плееров и производить только Super VCD и DVD плееры. О, когда мы сможем получить разрешение на производство HD DVD плееров? А также, сколько стоит патент на кодирование диска?".
"Я смогу продать вам всем разрешение только в следующем году, и тогда цена будет зависеть от рынка. Но мой совет вам всем - постарайтесь переключиться на другой бизнес. Вы все не успели создать свои бренды и не сможете вырасти большими".
Фэн Юй покачал головой. Эти люди относятся к бизнесу третьего уровня и зависят только от ценообразования, а их устойчивость к рискам слишком слаба. Если он не снизит плату за авторизацию, как минимум половина из них разорится в течение года!
Остальные смотрят друг на друга и не знают, что делать дальше. По крайней мере, они все еще могут зарабатывать деньги в течение следующих трех-пяти лет, продавая HD DVD-плееры.
Через три-пять лет они накопят несколько миллионов, и им еще не поздно сменить профессию.
Все ушли, но Толстяк Хуанг остался.
"Менеджер Фэн, что вы имеете в виду под переключением на другой бизнес? Не могли бы вы дать мне несколько советов?"
"Ваши работники неплохи, но у них нет преимуществ в других областях. Вам следует сосредоточиться на их сильных сторонах".
Увеличить преимущество моих рабочих? Толстяк Хуанг тупо смотрит на Фэн Юя. Он не понимает.
"OEM (Original equipment manufacturer). Вы понимаете?"
Производитель оригинального оборудования

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, это то предложение, которое вы сделали мне после долгих раздумий?" Толстяк Хуанг разочарован. Быть OEM - значит работать на других, и его статус станет самым низким.
"Старина Хуанг, как ты думаешь, что такое супермаркет? Это просто маленький магазин, увеличенный в несколько раз. Но почему у этих маленьких магазинов маленькая прибыль, а супермаркеты могут приносить прибыль в несколько раз больше, чем они?"
"Супермаркеты больше и продают больше товаров".
"Отчасти вы правы. Настоящая причина заключается в основной ценности супермаркетов. Супермаркеты установили стандарты себестоимости своей продукции. Чтобы сохранить свою прибыль, они будут ограничивать себестоимость вашей продукции. Если себестоимость будет слишком высокой, им будет трудно выжить. Цены на продукт могут колебаться в небольших магазинах на одной улице, но в супермаркете "Тай Хуа" один и тот же продукт будет стоить одинаково во всех их торговых точках. Это называется стандартная стоимость".
Толстяк Хуанг кивнул в оцепенении. "Но какое отношение это имеет к OEM?"
"Основа OEM - это производственные мощности и рабочая сила. Это то же самое, что и супермаркеты для установления стандартной стоимости. Если другие люди могут производить 100 продуктов за восемь часов, а вы можете производить 120 продуктов в то же время, вы будете зарабатывать деньги. В то же время другим людям придется следовать вашим стандартам. Это похоже на установление эталона в отрасли".
"Но сколько я смогу заработать, если смогу производить на 20 продуктов больше, чем другие? Мы также потеряем возможность создать свой бренд". Толстяк Хуанг заколебался. Он знал ценность устоявшегося бренда.
"Старина Хуанг, сильна ли Lenovo Group в нашей стране?".
"Конечно. Их продажи самые высокие в Азии, и я слышал, что они также являются производителем ПК номер один в мире." Толстяк Хуан знал, что у Фэн Юя есть акции Lenovo, и Lenovo Group действительно мощная.
"Производство на заводах Lenovo Group не очень высокое. Большинство их комплектующих - от OEM-производителей.
Даже наши заводы Aiwa Electronics и Wind and Rain Electronics когда-то были OEM-производителями, в частности, выпускали ЖК-мониторы для Lenovo. Если это будет невыгодно, как вы думаете, что я буду делать? Я могу производить больше DVD-плееров и выгнать мелкие фабрики, как вы все. Таким образом, я смогу заработать больше денег. Прибыль от DVD-плеера гораздо выше, чем эти патентные сборы".
"Это потому, что Lenovo хорошо платит нам за то, что мы являемся их OEM. Кроме того, наши машины и оборудование работают 24 часа, кроме как во время технического обслуживания. Это увеличит прибыль наших заводов, а также позволит нашим производственным рабочим зарабатывать больше денег". В Гуанчжоу и Шэньчжэне много заводов, и это выгодно при найме. Если вы сможете объединить все эти фабрики и увеличить масштаб, повысить эффективность, вы точно сможете заработать много денег". сказал Фэн Юй.
В прежней жизни Фэн Юя компания Foxconn устанавливала стандарты для OEM-производителей. Они повысили эффективность своих работников и стали лидером отрасли. Их годовая прибыль была немаленькой.
Но позже они столкнулись с некоторыми проблемами из-за жесткого управления и растущей стоимости рабочей силы в Китае. В конце концов, они перенесли большую часть своего производства в Индию и другие страны с низкой стоимостью рабочей силы.
Foxconn вошла в Fortune Global 500 в качестве производителя комплектующих, что является удивительным достижением.
"Менеджер Фенг, я примерно понимаю, о чем вы говорите. Вы предлагаете мне увеличить масштаб и эффективность, чтобы снизить себестоимость и получить прибыль, верно?"
Фэн Юй кивнул. "Это верно, но вы упустили важный момент - установление стандартов. Вы должны заставить всех OEM-производителей следовать установленным вами стандартам. Если они будут ниже ваших стандартов, их прибыль будет намного ниже, или они даже не получат никаких заказов."
"Я могу легко приобрести эти заводы сейчас. Эти заводы не большие и в последнее время не очень хорошо себя чувствуют. Если я скажу им, что хочу приобрести их и забрать всех их рабочих, они с радостью продадут их.
После слияния со всеми этими фабриками наша эффективность повысилась, а стоимость снизилась, но у нас пока нет заказов."
Неважно, насколько вы трудолюбивы и искусны, это бесполезно, если нет работы!
"Поскольку я предложил вам это, я гарантирую, что у вас будет работа. Предположим, вы действительно сможете приобрести все эти фабрики и достичь экономии на масштабе. В таком случае, я позволю вам производить некоторые из наших HD DVD-плееров, мобильных телефонов, MP3, флэш-накопителей, и даже детали для ПК или сборку ПК. Как только вы получите наши заказы, у вас не будет проблем с получением других заказов".
Глаза Толстяка Хуана засияли, когда он услышал, что Фэн Юй собирается отдать ему приказ. Он знал, что заказы менеджера Фэна будут большими, и его нынешняя маленькая фабрика не сможет выполнить заказ.
"Управляющий Фэн, не могли бы вы сначала отдать мне приказ? Я подумаю, как выполнить его в соответствии с вашими требованиями". У Толстяка Хуанга внезапно появились другие идеи.
Он хочет стать генеральным подрядчиком и передать заказы другим фабрикам.
Фэн Юй закатил глаза. "А ты как думаешь?"
Толстяк Хуан смущенно улыбнулся. "Менеджер Фэн, если бы вы раньше не снизили плату за патентное разрешение, я бы без проблем взял эти фабрики. Но теперь, чтобы купить их, мне нужно потратить гораздо больше денег. Конечно, я все еще могу себе это позволить, но я все еще не очень уверен".
"Вы хотите сначала подписать контракт с нами?"
Толстяк Хуанг яростно кивнул. "Можно?"
"Конечно, нет!" В этом мире нет бесплатных обедов! Что если я дам вам контракт, а вы не сможете его выполнить? Легко взять на себя ответственность, но наши продажи пострадают".
"Тогда... Менеджер Фенг, как мне установить стандарты, о которых вы говорили?"
"Вы слышали о Foxconn? Они являются крупнейшими OEM-производителями телефонов Lenovo и Wind and Rain Mobile. Они устанавливают стандарты OEM для продуктов 3C (компьютеры, бытовая электроника и связь). Если вы сможете работать с ними, вы добьетесь успеха".
"Foxconn? Это они? Управление их рабочими слишком суровое. Многие наши работники из Foxconn
." Толстяк Хуанг недолюбливает Foxconn.
Руководство также должно быть гуманным. Эти рабочие помогают им создавать ценности, и как они могут плохо с ними обращаться? У этой фабрики наверняка будут проблемы. По мере роста уровня образования в Китае становится все труднее найти низкооплачиваемых, неквалифицированных и необразованных работников.
Таких работников должно быть много в западном регионе. Но после того, как там началась программа "Гуанкай", многие местные жители вернулись домой, так как они могут найти работу в своих родных городах.
Если рабочие могут найти работу рядом со своим домом, зачем им ехать через всю страну в поисках работы?
Поскольку вы считаете, что Foxconn слишком сурово относится к своим рабочим, можете ли вы придумать способ быть более эффективным, чем они, и установить свои стандарты? Хотя ваша прибыль будет намного меньше, чем у них, ваша корпоративная культура позволит вашей компании просуществовать намного дольше.
Примечания переводчика:
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      Толстяк Хуанг ушел взволнованный. Он хочет решить этот вопрос как можно раньше. Чем раньше он приобретет эти маленькие фабрики, тем раньше он сможет получать заказы от Фэн Юя.
Фэтти Хуанг никогда не волновался, когда имел дело с Фэн Юем, потому что Фэн Юй позволял им получать разумную прибыль. Фэн Юй говорил, что в бизнесе нет абсолютной справедливости, но обе стороны должны получать прибыль. Если нет, то это будет называться эксплуатацией!
Фэн Юй покачал головой, глядя на уходящего Толстяка Хуана. Толстяк Хуан за эти несколько лет сильно располнел и стал похож на ходячую фрикадельку!
Но это также показывает, что у Толстяка Хуана сейчас все хорошо. Если бы другие боссы не пришли на встречу с Фэн Юем, Толстяк Хуан не пошел бы с ним.
Фэн Юй не давал Толстяку Хуану этот совет внезапно. Продукция Lenovo, Wind and Rain и других брендов производится на их собственных заводах и у OEM-производителей. Среди OEM-производителей Foxconn является их крупнейшим поставщиком.
Лю Чуаньчжи обсудил с Фэн Юй вопрос о Foxconn. У Foxconn слишком много заказов, и эти тайваньцы довольно высокомерны. Он хочет найти другого сильного OEM-производителя, чтобы забрать часть заказов Foxconn.
Кроме того, у Фэн Юя есть новая идея, и ему нужна фабрика для производства этого продукта. Фабрики Tai Hua Holdings работают на полную мощность. Хотя рабочие могут работать сверхурочно, чтобы увеличить производство, это не очень эффективно.
Новый продукт, который хочет производить Фэн Юй, называется портативный DVD-плеер.
Что такое портативный DVD-плеер? Это мини DVD-плеер, без сложных функций, с ЖК-дисплеем, динамиками и батареями, как у ноутбука.
Многие люди хотят смотреть свои любимые фильмы во время путешествий. Конечно, это можно сделать и с помощью ноутбука.
Но самый дешевый ноутбук на рынке стоит около 7-8 тысяч юаней, и не каждый может себе его позволить. Кроме того, не многие знают, как пользоваться ПК.
В прошлой жизни Фэн Юй китайцы разработали портативные DVD-плееры, которые по этой причине стали довольно популярными.
Существует два типа портативных DVD-плееров. Один выглядит как ноутбук, а другой имеет съемный ЖК-дисплей.
Когда этот продукт впервые появился на рынке, он продавался по цене от трех до четырех тысяч юаней, а позже цена снизилась до нескольких сотен юаней. Несмотря на высокую цену, этот продукт по-прежнему очень популярен. Многие пожилые люди покупают его, чтобы смотреть оперу и брать с собой в парки.
Это означает, что целевая аудитория этого продукта перешла от семей к пожилым людям.
Когда Фэн Юй рассказал Цзян Ваньмэну об этой идее, тот тоже решил, что она сработает.
У их DVD-плеера теперь больше функций, что видно по увеличившемуся количеству кнопок на пульте дистанционного управления.
Но Фэн Юй хочет отказаться от всех этих сложных функций и вернуться к основам. Ему нужны только функции воспроизведения, паузы, перемотки вперед и т.д.
Фэн Юй хочет, чтобы на этом плеере было всего несколько основных кнопок.
Цзян Ваньмэн сделал простой набросок этого плеера. В нем есть только экран, динамик, батарея, оптический привод и несколько кнопок, и Фэн Юй сказал ему, что это то, что он хочет.
Но Цзян Ваньмэну пришла в голову другая идея. Этот портативный DVD-плеер может иметь ЖК-экран, но у него должен быть разъем для подключения к внешним экранам. Это означает, что его можно использовать в качестве DVD-плеера дома.
Этот плеер можно подключить к телевизору и при этом смотреть фильмы на ЖК-экране снаружи. Хотя этот плеер имеет меньше функций, чем другие плееры на рынке, портативность этого плеера должна сделать его популярным.
Фэн Юй немного подумал и решил, что это хорошее предложение. Их заводы не в состоянии производить этот продукт, и им приходится обращаться к OEM-производителям.
Когда руководитель компании Чанг Хонг услышал, что Wind and Rain Electronics собирается разработать портативный DVD-плеер, они сразу же подумали о портативных телевизорах за границей!
Это портативный телевизор, который может принимать только эфирные телеканалы с помощью антенны. Реакция рынка на этот продукт средняя.
Тем не менее, Чангхонг считает, что в Китае не так много спутниковых телеканалов, и китайцы привыкли смотреть свои местные каналы.
Американцы изобрели этот портативный телевизор, но в США телеканалы в основном кабельные или спутниковые. Поэтому этот продукт там не пользуется успехом.
Но продукт, который не популярен в США, не означает, что он не будет популярен в Китае.
Чанг Хонг надеется обсудить с Wind and Rain Electronics разработку этого продукта и объединить портативные DVD и телевизор вместе. Таким образом, потребители смогут смотреть телевизор без DVD-дисков.
Этот продукт будет более популярным с дополнительной функцией.
Фэн Юй удивлен, что лидер Чан Хун обладает хорошей прозорливостью. В его прошлой жизни портативные DVD-плееры действительно имели эту функцию.
Фэн Юй думал, что никто не может додуматься до такого, но он слишком легкомысленно относится к другим. Он знал о потенциале этого продукта из воспоминаний своей предыдущей жизни. Но все остальные видят это благодаря своему опыту и предвидению.
Фэн Юй сразу же сказал Цзян Ваньмэну, чтобы тот согласился на это сотрудничество. Если они смогут объединить обе функции, их рынок будет больше. Например, некоторые люди живут в съемных комнатах. Арендодатель может не предоставлять телевизоры, и им будет неудобно переезжать, если у них есть телевизор. Если им придется покупать еще один DVD-плеер, это будет дороже и хлопотнее.
Если появится продукт, который будет работать как телевизор и DVD-плеер, эти люди, несомненно, рассмотрят его. Другая группа людей, которые будут заинтересованы в этом продукте, - это кочевники.
Кочевникам неудобно возить с собой большой телевизор, так как они часто переезжают.
В прошлой жизни Фэн Юй самым продаваемым регионом для этого продукта были луга. В прошлом кочевники пели и танцевали у костров или слушали радио.
Большинство этих кочевников зажиточны, многие семьи владеют как минимум несколькими сотнями коров и коз. Их доходы намного выше, чем у средних семей, и им не нужно платить за свои дома или машины!
Фэн Юй хотел только портативный DVD. Но если учесть предложения Цзян Ваньмэна и лидера Чан Хуна, то на разработку уйдет не менее двух месяцев.
Даже если этот продукт будет разработан через год, это все равно будет вовремя. Возможно, этот продукт будет более прибыльным, чем проигрыватель HD DVD.
Эфирное телевидение

    
  





  


  

    
      После Нового года Фэн Юй полетел в Гонконг, чтобы проверить инвестиции Wind and Rain Consulting.
После этого случая Wind and Rain Consulting купила золото по цене около 275 долларов США и продала его по цене около 290 долларов США. Фэн Юй помнит из своей предыдущей жизни, что колебания очень большие.
В этой жизни лондонское золото достигло 294 долларов США за унцию, но оно более волатильно. Большинство инвесторов, как и Фэн Юй, заключили свои контракты, как только золото поднялось выше 290 долларов США.
Конечно, некоторые азартные игроки заключали контракты по более высоким ценам. Но некоторые из них совершили ошибку. Они думали, что цена на золото поднимется выше 300 долларов США.
Примерно в это время компания Wind and Rain Consulting начала делать ставки на противоположное. Они начали шортить золото. Многие люди недоумевают. Во время войн цены на золото должны расти. Почему Wind and Rain Consulting ставит на то, что цены на золото упадут?
Когда США объявили, что отправляют свои войска в Афганистан, цены на золото начали падать и опустились ниже 275 долларов США. Это произошло потому, что большинство инвесторов посчитали, что США легко победят, и их экономика быстро восстановится. Больше людей будут вкладывать свои деньги в фондовые рынки США, когда это произойдет.
В это время в дело вступают семья Фу, семья Ли и остальные. Они пропустили первое колебание. Хотя Wind and Rain Consulting не использовала высокое кредитное плечо, инвестированная сумма была огромной. За два месяца они получили несколько миллиардов долларов прибыли.
Когда цены на золото снова упали до 275 долларов США, Wind and Rain Consulting снова начала покупать золото. На этот раз Фэн Юй сказал остальным, чтобы они спекулировали на долгосрочную перспективу.
Почему? Потому что война в Афганистане идет не так быстро, как ожидали США, и американские войска столкнулись с ожесточенным сопротивлением.
На этот раз война станет настоящей войной, а это и есть те неспокойные времена, о которых говорил Фэн Юй.
Цена на золото колебалась и не проявляла признаков роста. С тех пор как в начале октября золото упало до 275 долларов США, оно не поднималось выше 280 долларов США. Оно даже несколько раз падало до 272 долларов США.
Хэ Чжаоцзи и остальные легко заключили эти сделки, потому что не использовали высокое кредитное плечо и провели хеджирование. Даже если золото упадет ниже 260 долларов США, они смогут вовремя рассчитаться по своим контрактам и избежать убытков.
Но семья Ли, особенно Ли Цзекай, расстроилась.
Ли Цзекай вышел на рынок золота, когда золото было на пике, 290 долларов США.
После этого золото упало. Если бы Фэн Юй не попросил своих людей предупредить их о необходимости хеджирования, Ли Цзекай потерял бы все свои деньги. Но, к счастью, он не понес никаких потерь, но и не заработал. Кроме того, супермен Ли больше не одалживал ему денег для инвестиций на рынке золота.
Фэн Юй напомнил ему, что цены на золото будут колебаться, когда США объявят об отправке своих войск. Они либо сильно вырастут, либо упадут. Но Ли Цзекай поставил на то, что цены на золото вырастут.
Если бы супермен Ли не перевел средства, чтобы спасти его, Ли Цзекай понес бы огромные убытки!
Семья Фу тоже вложила деньги, но Фу Ронгки - один из лучших финансовых трейдеров Азии. Его основной бизнес - финансовые инвестиции, и у него большая и сильная команда, которая его поддерживает.
Семья Фу также верила Фэн Юю, что золото в будущем будет расти. Но они также знали о возможности пикирования. Поэтому семья Фу хеджировала свои инвестиции и использовала низкий леверидж.
Хотя доходы семьи Фу не такие высокие, как у Wind and Rain Consulting, они заработали около 400-500 миллионов долларов США при инвестициях в несколько миллиардов долларов США.
Семья Фу также считает, что цены на золото будут расти, но они никогда не будут класть все яйца в одну корзину. Они по-прежнему инвестировали в другие инструменты и сохраняли некоторые средства на случай чрезвычайных ситуаций.
Супермен Ли сказал Ли Цзекаю. Это хорошо, если ты хочешь заниматься финансовой торговлей. Но ты должен учиться у Фэн Юя и создать команду профессионалов.
Фэн Юй сказал тебе, что золото вырастет, когда США отправят свои войска в Афганистан, но знаешь ли ты подробности? Вы только знаете, что золото вырастет, и сделали ставки.
Если бы Фэн Юй не сказал вам, когда нужно сокращать рынок, у вас не было бы возможности занять у меня деньги, чтобы возместить свои потери!
В этот период цена на золото колеблется, но не растет. Семья Фу может позволить себе подождать, так как Фэн Юй сказал, что это будет долгосрочная инвестиция.
Но Ли Цзекай нетерпелив. Цена на золото выросла почти до 290 долларов США, но почему Wind and Rain Consulting и семья Фу не заключают свои контракты?
Поэтому Ли Цзекай позвонил Фэн Юю и спросил, когда ему следует заключить свои будущие контракты. Фэн Юй сказал ему, что золото поднимется выше 300 долларов США и может достичь 350 долларов США в этом году. Но это может занять некоторое время. Если не произойдет ничего кардинального, не заключайте контракты сейчас.
Ли Цзекай был потрясен. Что сказал Фэн Юй? Цена на золото поднимется до 350 долларов США?! Он полностью проигнорировал слово "может".
Когда Фэн Юй приехал в Гонконг, Ли Цзэкай и Фу Гуанчжэн поспешили в Wind and Rain Consulting, чтобы встретиться с ним.
"Брат Кай, прости меня за то, что я не ясно выразился и заставил тебя чуть не понести большие потери". Фэн Юй извинился. Он не знал, что Ли Цзекай настолько непрофессионален и нанял только одного брокера, чтобы помочь ему.
Ли Цзекай тоже почувствовал себя неловко. "Брат Фэн, я должен поблагодарить тебя. Если бы ты не напомнил мне о необходимости сократить рынок, я бы потерял все свои деньги. К счастью, на этот раз все обошлось только испугом. Хотя я не заработал денег, я также не понес никаких потерь. В то же время вы напомнили мне, что не все могут торговать фьючерсами".
"Хахаха... хватит извиняться и благодарить друг друга. Зекай, я думаю, тебе стоит просто вложить свои деньги в мои инвестиции или в Wind and Rain Consulting. Хотя мы берем более высокую комиссию, мы не будем рисковать твоими деньгами". Фу Гуанчжэн рассмеялся.
"Спасибо за ваш совет. Я пытаюсь учиться".
Ли Цзэкай никогда не позволит Фу Гуанчжэну распоряжаться своими деньгами. Он также может получить высокую прибыль, если вложит деньги в другие места. Хотя цены на акции компаний семьи Ли упали, стоимость их основных фондов растет, особенно китайских.
Ли Цзэкай горд и никогда не позволит Фу Гуанчжэну инвестировать за него. Это означало бы признать, что он уступает Фу Гуанчжэну! Он может позволить Фэн Юю инвестировать его деньги, но все же предпочитает делать это сам. В конце концов, он может сэкономить на комиссионных. Консалтинговая компания "Ветер и дождь" берет комиссию не менее 20%!
"Каждому свое. Я понимаю, что ты хочешь инвестировать сам, но в этот раз ты должен быть более осторожным". Фэн Юй улыбнулся.

    
  





  


  

    
      В следующем году цена на золото будет расти и даже достигнет 350 долларов США. Это означает, что даже если бы Фэн Юй не использовал кредитное плечо, он получил бы прибыль в размере более 10 миллиардов долларов США от вложенного им огромного фонда.
Кроме того, почему Фэн Юй не будет использовать кредитное плечо? Он использовал низкое кредитное плечо, а также хеджирование для снижения риска. Прибыль Wind and Rain Consulting за этот год в несколько раз превысит вложенные средства.
Даже если другие компании Фэн Юя не будут котироваться, его чистая стоимость будет больше, чем у Билла Гейтса. Фэн Юй может стать самым богатым миллиардером в мире!
Фондовый рынок США все еще падает, но падение уже не такое сильное, как раньше. Акции, особенно "голубых фишек", все еще не очень хороши, поскольку не многие решаются инвестировать в них. Цены на их акции не подают признаков роста, но акции некоторых небольших компаний начали расти. По наблюдениям Фэн Юя, он знает, что кто-то манипулирует этими акциями.
Кроме того, многие инвесторы все еще уходят с фондовых рынков. Они вкладывают свои деньги в рынок золота, в результате чего цены на золото взлетают.
Нападение США на Афганистан так просто не закончится. Война официально закончилась примерно за два-три года до возрождения Фэн Юя. Конечно, война закончилась потому, что был убит Бен Ладен. Но настоящая причина в том, что США столкнулись с международным давлением со стороны других стран и финансовым давлением изнутри.
Военные расходы на эту войну очень высоки, особенно зарплата американских солдат. Они являются одними из самых высокооплачиваемых солдат в мире. Конечно, их зарплата все равно ниже, чем у итальянских солдат.
Отправка войск в Афганистан, возможно, успокоила бы граждан США, но это привело к большим финансовым потерям для правительства США. В прошлой жизни Фэн Юя США почти обанкротились. Но это лишь способ избежать выплаты долгов.
Если они обанкротятся, то им не нужно будет выплачивать свои долги!
Но вторжение США в Афганистан продемонстрировало военную мощь США и их союзников.
Кроме России, ни одна страна, включая Китай, не может противостоять США по военной мощи.
Хотя вооруженные силы Китая быстро росли в последние несколько лет, им не хватает наступательного оружия. Они могут быть известны как сильнейшие в мире сухопутные войска, но Китай и США разделяет море. Это означает, что другие люди могут прийти к вашим дверям, чтобы напасть на вас, но вы не можете выйти из своего дома, чтобы напасть на них. Китай находится в невыгодном положении в войне с США.
К счастью, за последние два года экономика Китая развивалась очень быстро. Имея деньги, они могут реализовать свои планы по покупке собственного авианосца. Китай всегда утверждал, что является нейтральной и миролюбивой страной. Но им все еще нужны сильные вооруженные силы для обороны, если они хотят быть нейтральными. Тем более у Китая есть сильный белый медведь в качестве соседа.
С точки зрения национальных интересов, сильный Китай будет представлять угрозу для США и России. США привыкли быть старшим братом, а Россия никого не боится.
С древних времен существует поговорка: "Дружи с дальним государством, бей соседнее". Отношения Китая с Россией были скалистыми. Если бы не США, война между двумя странами могла бы начаться уже давно.
Китай не намерен всегда находиться под защитой России. Некоторые страны, поддерживаемые Россией или бывшим Советским Союзом, были атакованы США, и Россия ничего не сделала. Настоящая причина в том, что у них нет денег на войну с США. В любом случае, США также не осмелятся напасть на Россию.
Поскольку Россия не может поддержать эту страну, она может поддержать другую страну. Войны будут выгодны России, так как самое популярное оружие, АК47, производится в России. Большинство стран, выступающих против США, будут покупать оружие у России!
Эта война в Афганистане длилась почти 10 лет в прошлой жизни Фэн Юя. В этот же период экономика России и Китая росла быстрее всего.
Из-за этой войны статус США как самой могущественной страны был поставлен под сомнение.
Доминирование над другими странами не соответствует традициям и культуре Китая. Но Китай все же может принять трехстороннее соглашение. Я не буду задирать других и не позволю никому задирать меня!
Конечно, если кто посмеет издеваться над моими друзьями, я помогу им отомстить!
Фэн Юй, Фу Гуанчжэн и Ли Цзэкай долго беседовали, и Фэн Юй рассказал им о своем прогнозе будущих цен на золото. В то же время он напомнил Ли Цзекаю, чтобы тот снова был осторожен.
Хотя вероятность того, что Фэн Юй сделает неверное предсказание, невелика, он не будет рисковать. Именно поэтому он не стал использовать все свои средства и высокое кредитное плечо для покупки золота, чтобы подняться. Ему нужно отложить средства на экстренный случай и использовать более низкие рычаги и хеджирование, если его прогнозы окажутся неверными.
"Брат Фэн, Кириленко, а у тебя есть золотые прииски в России?" неожиданно спросил Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй улыбнулся и кивнул. "Мы инвестировали во многие полезные ископаемые в России. Это соответствует нашему китайскому обычаю любить золото. Русские тоже любят складчину".
Ли Цзекай был в восторге. Чистая стоимость Фэн Юя снова взлетит вверх. Он не только сорвет куш на рынке фьючерсов на золото, но и его инвестиции в шахты принесут высокий доход.
Отец Ли Цзэкая прав. Он и близко не стоит с Фэн Юем, когда речь идет об инвестиционной дальновидности. Фэн Юй начал инвестировать в минералы много лет назад, когда бывший Советский Союз распался, и купил эти шахты по низким ценам.
"Брат Фэн, у меня есть друг, семья которого занимается золотым бизнесом. Бренд его семьи входит в десятку лучших ювелирных брендов в мире. Хотя они занимают десятое место, их золотые аксессуары входят в тройку лучших в мире. Они ищут стабильные поставки золота. Вы заинтересованы?" спросил Фу Гуанчжэн.
Фэн Юй поднял брови. Похоже, он понял, о какой семье говорит Фу Гуанчжэн.
"Вы говорите о семье Чжэн? Разве они не получали свое золото из США, африканских стран и т.д.? Я помню, что у них также есть какое-то сотрудничество в Китае".
Почему они заинтересованы в работе со мной?".
"Верно. Это семья Чжэн. У их поставщика из Африки есть некоторые проблемы, а в Китае много ограничений. Кроме того, у них много конкурентов, и им нужно найти новых поставщиков. Вот почему они попросили меня связаться с вами. Я только прошу за них, а решать вам".
Фу Гуанчжэн намекает, что этот человек из семьи Чжэн - всего лишь обычный друг. Фэн Юй не нужно соглашаться из-за него.
"Если он согласится платить согласно международным ценам на золото каждый месяц, я могу рассмотреть возможность сотрудничества с ним. Хорошо. Помоги мне пригласить его завтра. Я поговорю с ним".
Пришло время продать часть золота с приисков.
Примечание переводчика: Эта глава - фантазия автора. Эти китайские авторы всегда думают, что Китай - самый сильный, самый могущественный, и все остальные страны должны склониться. Это забавно, потому что их СМИ и интернет контролируются государством. Они не имеют большого доступа к внешней информации. Как они могут определить, что они самые сильные, не сравнивая себя с другими? Из контролируемых государством СМИ? Лол.

    
  





  


  

    
      Чжэн Чжиган. Когда Фэн Юй был в Гонконге, он встречался с ним дважды. Но в то время он был еще ребенком!
Даже сейчас Чжэн Чжиган все еще студент. Он учится в Гарварде и вернулся в Гонконг на Лунный Новый год.
Многие, возможно, не знают о семье Чжэн. Тем не менее, большинство людей слышали о бренде ювелирного бизнеса их семьи - Chow Tai Fook. Много лет назад у семьи Чоу была только дочь, и она вышла замуж за Чжэна. Таким образом, этот бизнес перешел в руки семьи Чжэн.
Но глава семьи Чжэн уже состарился и за последние несколько лет передал свои полномочия старшему сыну. Если бы не плохая экономика и не беспокойство о том, что новость о его отставке повлияет на бизнес семьи, он бы уже давно ушел на пенсию. В конце концов, его старшему сыну уже пятьдесят пять лет.
Если бы главой семьи Чжэн был император, кронпринц бы взбунтовался. Ни один кронпринц не захочет ждать трона десятилетиями. Конечно, английская королева - другое дело.
Чжэн Чжигану очень повезло, что у него нет братьев и есть только две сестры. Это означает, что в будущем семейный бизнес перейдет в его руки. Он может представлять свою семью, принимая некоторые решения, несмотря на то, что не владеет ни одной акцией компании.
"Брат Гуанчжэн, брат Фэн". Чжэн Чжигану еще не исполнилось двадцати лет, но он совсем не нервничает. Большинство представителей второго поколения не будут так расслабляться перед Фэн Юем, и это произвело на Фэн Юя хорошее впечатление.
"Ган Цзай. Садись." сказал Фу Гуанчжэн.
Место встречи - традиционная гонконгская чайная для завтрака. Они могут пообщаться за едой в отдельной комнате. Снаружи есть телохранители, и они не беспокоятся о том, что кто-то подслушивает.
Чжэн Чжигань заказал несколько своих любимых блюд, и его обслужили в течение пяти минут.
Гонконгский завтрак - особенный, и Фэн Юй он понравился. Чжэн Чжигану стало спокойнее, когда он увидел, что Фэн Юй и Фу Гуанчжэн не слишком заботятся о столовом этикете.
После того как они закончили есть, Чжэн Чжигань налил Фэн Юю и Фу Гуанчжэну чаю, и они откинулись на спинки стульев, чтобы насладиться им.
"Ган Цзай, я рассказал о тебе брату Фэну. Вы двое можете обсудить детали. Я оставил свои сигары в машине. Я пойду и заберу их".
Фу Гуанчжэн придумал предлог, чтобы выйти из комнаты, и оставил Фэн Юя и Чжэн Чжигана наедине.
"Брат Фэн, "Chow Tai Fook" моей семьи является ведущей ювелирной сетью магазинов в Азии. Мы также занимаем одно из первых мест на международном уровне. Но недавно у нас возникли проблемы с поставщиками, и я слышал от брата Гуанчжэна, что вы владеете золотыми приисками. Мы хотели бы работать с вами". Чжэн Чжигань сел прямо.
"Я знаю о Чоу Тай Фуке. Вы все изобрели 99,99% золотой продукт, и он занимает первое место в Азии по производству алмазов, нефрита, жемчуга, драгоценных камней и т.д. Я также буду рад, если мы сможем сотрудничать. В конце концов, мы же китайцы".
Чжэн Чжигань обрадовался, услышав слова Фэн Юя. Но он снова начинает нервничать.
"Но... международные цены на золото в последнее время продолжают расти. По моим оценкам, цена на золото будет расти и в этом году. Мы можем сотрудничать, но наши поставки золота не будут высокими. Кроме того, я хочу рассчитывать платежи каждый месяц на основе международных цен на золото. Это означает, что цены будут расти каждый месяц. Вы все можете с этим согласиться?"
Цены на золото в этом году вырастут, и Фэн Юй не будет подписывать долгосрочный контракт с Chow Tai Fook по фиксированной цене, что позволит им получить хорошую выгоду.
Хотя Фэн Юй все равно получит прибыль от этой сделки, что подумает Кириленко? В конце концов, Фэн Юй любит заботиться о своих соотечественниках, а это китайская компания.
Даже если Кириленко не выскажет своего недовольства, внутри он будет чувствовать себя несчастным. Фэн Юй не хочет портить дружбу с Кириленко из-за Чоу Тай Фука.
"Брат Фэн, могу я узнать, сколько золота ваша шахта может производить каждый месяц?" спросил Чжэн Чжигань. Если он сможет обеспечить стабильные поставки золота, то сможет принять это условие.
В любом случае, цены на золотые аксессуары Chow Tai Fook также зависят от международных цен на золото. Они не будут поглощать разницу из-за растущих цен на золото.
"Сколько вам всем нужно?" спросил Фэн Юй у Чжэн Чжигана.
Глаза Чжэн Чжигана засияли. Судя по тону Фэн Юя, похоже, что он сможет удовлетворить его требование.
"Можем ли мы получать 300 000 унций золота 99% и выше каждый месяц?" спросил Чжэн Чжигань.
Эта семья Чжэн хочет так много золота? 300 000 унций в месяц - это максимальная производительность золотого рудника Фэн Юя. Это означает, что если они будут сотрудничать, то семья Чжэн станет его единственным клиентом.
Это также связано с тем, что Чоу Тай Фук также является деловым партнером группы Tai Hua Supermarket. Все гипермаркеты Tai Hua Supermarket будут иметь филиал Chow Tak Fook. По мере того, как Tai Hua Supermarket создает все больше филиалов, Chow Tai Fook открывает более 100 новых филиалов.
В настоящее время компания Chow Tai Fook не котируется на бирже и не пострадала от двух финансовых кризисов. Чистые активы их семьи понесли минимальные потери, в отличие от Супермена Ли. Его чистая стоимость снизилась из-за падения цен на его акции.
Не только Chow Tai Fook является влиятельной компанией. Они сотрудничали с другими ювелирными компаниями, чтобы контролировать рынок Азии и использовать его для выхода в западные страны.
Именно поэтому Chow Tai Fook требуется большой объем золота. Они использовали свой статус, чтобы получать золото и алмазы по низким ценам от африканских компаний и поставлять их другим ювелирным компаниям. Поэтому их сотрудничество с африканскими компаниями пошло трещинами.
Условия контракта для разных партнеров отличаются.
"300 000 унций в месяц может быть проблемой. Но 200 000 унций не должны быть проблемой. Когда наше производство увеличится в будущем, мы сможем поставлять больше". Фэн Юй немного подумал и сказал.
По крайней мере, 200 000 унций в месяц эквивалентно 2,4 миллионам унций золота в год. Этого количества достаточно, чтобы удовлетворить спрос Chow Tai Fook, так как они все еще могут выкупить некоторое количество золота на рынке, и у них все еще есть другие каналы.
Никаких проблем".
Можем ли мы использовать среднюю цену золота за месяц, когда будем рассчитываться?"
Фэн Юй кивнул. "Без проблем". Если они выберут день в месяце для расчета, то обе стороны могут оказаться в невыгодном положении.
Средняя цена может предотвратить потери любой стороны, и Фэн Юй не возражал против такого соглашения.
"Можем ли мы подписать контракт на десять лет?" Семья Чжэн нуждается в стабильных поставках золота, и чем дольше контракт, тем выгоднее для них.
Фэн Юй кивнул. "Это не проблема, но я хочу добавить в контракт дополнительный пункт. Если Чоу Тай Фук выйдет на биржу, я надеюсь, что у нашей компании Polar Bear Minerals Enterprise будет приоритет на инвестиции".
Фэн Юй также считает, что у Чоу Тай Фук есть потенциал? Фэн Юй - бог инвестиций, и если он собирается инвестировать в Chow Tai Fook, они будут вне себя от радости. Кроме того, нет причин отвергать этот пункт".
"Этот пункт может быть включен в контракт!"
Чоу Тай Фук

    
  





  


  

    
      Десять лет. Следующие десять лет будут "бычьим бегом" для золота, и никто не ожидает, что цена золота почти достигнет 1 900 долларов США за унцию.
Вот почему Фэн Юй хочет контролировать свои поставки, чтобы получить максимальную прибыль. Но поскольку цены на золото начали расти, пришло время начать добычу. Шахты, которые купил Кириленко, без проблем могут поставлять 300 000 унций в месяц.
Но они могут заработать больше денег в будущем и должны ограничить свое производство сейчас. В то же время они должны внедрять более новое оборудование и технологии, чтобы получать больше прибыли в будущем.
Фэн Юй позвонил Кириленко, чтобы обсудить с ним этот вопрос. Кириленко соглашается без колебаний. Если бы не Фэн Юй, он бы начал полное производство, чтобы продавать свои минералы.
Теперь Фэн Юй нашел для них крупного покупателя, и чего медлить? Кроме того, условия этого контракта очень привлекательны, и у Кириленко нет причин отказываться от них.
Кириленко каждый день просыпается с улыбкой на лице, поскольку цены на золото продолжают расти. Все теряют деньги на фондовых рынках, но зарабатывают на рынке золота.
Хотя Фэн Юй напомнил Кириленко, что не нужно использовать большое кредитное плечо, но его доходы все равно очень высоки. Более того, ему не нужно ни о чем беспокоиться, так как Фэн Юй сообщит ему, если произойдут какие-либо изменения.
Кириленко считает, что ему повезло иметь такого хорошего друга, как Фэн Юй. Когда люди вступают в деловые отношения, они опасаются, что другая сторона получит больше полномочий и власти.
Но Кириленко - другое дело. Он хотел бы, чтобы Фэн Юй почаще вмешивался в их дела. Каждый раз, когда Фэн Юй будет вмешиваться в их бизнес, он будет зарабатывать больше денег.
"Фэн, во что мы будем вкладывать деньги, вырученные от продажи золота?" - спросил Кириленко. спросил Кириленко.
"Ты все еще можешь купить золотые прииски?" спросил Фэн Юй.
"Почему бы и нет? Это не проблема. Но цены на золото в последнее время растут, и эти люди могут не захотеть продавать. Даже если они продадут, они потребуют высокую цену". обеспокоенно ответил Кириленко.
"Это не проблема. Цены на золото удвоятся в течение следующих четырех лет. Конечно, нужно учесть инфляцию, наши расходы и т.д. Вы сами можете решить, стоит ли это такой цены. Инвестиции в золотые рудники будут прибыльным бизнесом". Фэн Юй объяснил.
"Цены на золото удвоятся в течение четырех лет?! Хорошо. Тогда нам не стоит ориентироваться только на Россию. Мы можем посмотреть и на другие страны. Я помню, что в США есть несколько золотых рудников".
Кириленко испытывает чувство гордости. Вы, американцы, всегда использовали нас, русских, в своих интересах. На этот раз я буду тем, кто использует вас всех.
"Хорошо. Если цена будет приемлемой, мы можем вложить наши деньги".
"Нет необходимости. Мы можем получить кредиты. Если все равно не хватит, будем думать о других способах". Кириленко рассмеялся.
Хотя банковский процент высок, прибыль от фьючерсного рынка золота гораздо выше. Вот почему получение кредитов имеет смысл.
"Хорошо. Вы можете принимать решения".
......
Повесив трубку, Кириленко сразу же просит своих людей связаться с владельцами шахт в США. Он попросил своих людей передать владельцам, что российская компания "Polar Bear Mineral Enterprise" хочет приобрести их шахты. Цена договорная.
Первая компания, с которой они связались, - Freeport. Это американская горнодобывающая компания с многолетней историей, владеющая несколькими золотыми рудниками.
Но эта компания намерена расширить свой бизнес и хочет заниматься не только добычей золота. Они хотят заняться добычей меди, железа и других металлов.
Однако компания не располагает достаточными средствами, тем более что экономика США переживает не лучшие времена. Цены на их акции также упали, и они были вынуждены отменить свои планы по приобретению другой компании.
Эта компания может выпустить новые акции для привлечения средств, но цены на их акции сейчас очень низкие. Сколько новых акций они должны выпустить, чтобы привлечь достаточно средств? Кроме того, они должны инвестировать в некоторые важные проекты, такие как модернизация оборудования.
В это время кто-то сообщил им, что главный российский магнат хочет купить их золотые прииски.
Они слышали, что этот русский магнат очень щедр и может запросить хорошую цену, поскольку он хочет купить их шахты.
Все шахты компании этого магната находятся в России. Собираются ли они расширяться за границу? Итак, руководство Freeport отправило своих представителей на встречу с людьми Кириленко, чтобы узнать, подходит ли предложение.
Если предложение будет правильным, Freeport не против продать несколько своих золотых рудников. В прошлом году цены на золото были непредсказуемыми, и слухи говорят, что в этом году они вырастут. Но кто знает?
Если война в Афганистане закончится, США станут самым привлекательным рынком для инвесторов. Они снова направят свои средства на фондовые рынки. Цена на золото может упасть, когда это произойдет.
Проще говоря, руководство Freeport считало, что США скоро победят. Правительство США только что объявило, что Бен Ладену негде прятаться!
Кириленко использовал свою горнодобывающую компанию в качестве залога для получения крупного кредита от России, и переговоры с Freeport прошли гладко. Он быстро подписал контракт на покупку шести рудников, расположенных в Индонезии, Австралии, США и Перу.
Когда все уже думали, что это конец экспансии Polar Bear Mining Enterprise, приехал представитель Barrick Gold. Они также считали, что в ближайшие несколько лет прибыль от золота не будет высокой. Поскольку есть дураки, которые хотят купить их шахты по высокой цене, они не против продать их сейчас, чтобы получить прибыль.
Кроме того, они могут использовать эти деньги для покупки других золотых рудников. Самое главное, им необходимо преодолеть нынешний кризис.
Акционеры Barrick Gold потеряли довольно много на фондовых рынках, а скорость добычи на их золотых рудниках слишком низкая, чтобы они могли получить деньги для компенсации своих потерь.
Сейчас кто-то предлагает высокие цены за их золотые рудники, они хотят продать их немедленно.
Кириленко договорился с компанией Barrick Gold о покупке восьми золотых рудников в США, Канаде, Бразилии, Аргентине и Австралии.
После двух раундов покупки с Кириленко начали связываться некоторые более мелкие горнодобывающие компании.
Они владеют только одним или двумя золотыми рудниками, но некоторые из них владеют бессрочными правами на добычу. Это означает, что они могут вести добычу до тех пор, пока рудник не истощится.
Кириленко продолжал покупать без колебаний и приобрел еще девять золотых рудников.
Южноафриканская компания Anglo также продала три золотых рудника компании Polar Bear Mineral Enterprise. В последние несколько лет цены на золото невысоки, и Anglo Company не получила большой прибыли. Кроме того, эти горнодобывающие компании часто имеют высокий коэффициент задолженности.
Компания без долгов, как Polar Bear Mineral Enterprise, редко встречается в горнодобывающей промышленности. Но после получения кредита коэффициент задолженности Polar Bear Mineral Enterprise становится 78%. Это намного выше предупредительной линии. Но Кириленко и Фэн Юй не беспокоятся. Они могут легко перевести средства для погашения долга. Кроме того, их шахты все еще не работают на полную мощность. Если они увеличат производство на своих шахтах, коэффициент задолженности быстро снизится.
Сейчас Polar Bear Mineral Enterprise владеет 32 золотыми рудниками и является крупнейшей золотодобывающей компанией в мире!
Freeport-McMoRan

    
  





  


  

    
      После Лунного Нового года 2002 года Фэн Юй вылетел в США. Но на этот раз с ним в самолете летят два китайских баскетболиста.
Фэн Юй отправляет этих двух игроков в НБА. Один из них - высокий и крупный монгол, он переходит в "Нетс". Другой парень, который может почти касаться обода без прыжка, отправляется в команду "Ветер и дождь".
Торговля игроками прекратится через четыре дня после матча всех звезд. Если не будет серьезных травм, все торговые операции и подписание новых игроков запрещены. К счастью, контракты этих двух игроков были заключены ранее, и если они пройдут медицинский тест, то смогут присоединиться к команде. Решение о медицинском тестировании по-прежнему принимают команды.
В этом году "Нетс" находятся в хорошей форме. Кидд не получил травму колена, как это было в прошлой жизни Фенг Ю, и по-прежнему находится в отличной форме. В течение последних двух сезонов, когда они специально играли плохо, чтобы получить выбор на драфте, он упорно тренировал свою стрельбу и попал в команду всех звезд.
Независимо от того, насколько хорошо Кидд играл и сколько передач он получал, болельщики не давали ему заслуженного признания, поскольку он не может забивать. В течение нескольких сезонов он набирал в среднем менее 1 очка. Хотя у него было более 10 передач и больше всех подборов для защитника, болельщики все равно предпочитают игроков, которые могут забивать.
С приходом в команду Картера, Газоля, Андрея и Рэндольфа "Нетс" из команды из низов неожиданно превратились в претендента на звание чемпиона Востока.
Картер в среднем набирает 24,3 очка, 3,6 передачи, 438 подборов. Кидд в среднем набирает 18,1 очка, 10,9 передачи, 8,7 подбора. Газоль имеет шансы получить награду новичка года: 16,9 очка, 10,4 подбора, 4,1 передачи и 1,9 блока.
Андрей, перешедший в "Нетс" после окончания контракта с Россией, набирал 13,1 очка, 4,4 передачи, 5,1 подбора, 2,1 перехвата и 1,8 блока.
Даже Рэндольф, которого все принижали, набирал 12,6 очка, 7,6 подбора и 2,3 передачи.
В этом году у "Нетс" пять игроков со средними очками выше 10.
3 игрока "Нетс" вошли в команду всех звезд этого года, и они почти сравнялись с рекордом Wind and Rain Team, когда в команду попали 4 игрока. Это Газоль, Андрей и Рэндольф. Паркер почти попал в команду всех звезд.
Нетс" уверены, что смогут стать чемпионами Восточной конференции. Тем не менее, Лейкерс могут стать чемпионами Западной конференции.
Никто в "Нетс" не обладает достаточным телосложением, чтобы остановить Шака. Оба их центральных нападающих не подходят Шаку. Газоль и Рэндольф также не могут его остановить. Если они не смогут остановить Шака, у них не будет шансов стать абсолютными чемпионами.
Для Фэн Юя не имеет значения, проиграет ли он общий чемпионат, ведь его команда уже однажды выигрывала его. Но для Кириленко, если его команда не сможет стать абсолютным чемпионом, как он будет издеваться над Полом Алленом? Это уже не будет весело.
Кириленко безрезультатно искал в России и даже в странах бывшего Советского Союза большого центрального нападающего, который мог бы сравниться с Шаком. Фэн Юй порекомендовал Батера.
В прошлой жизни Фэн Юй выбрал Батира в "Сперс", чтобы остановить Шака. Ему удалось остановить Шака и помочь в защите.
Скауты "Нетс" сразу же направились к Батиру после рекомендации Фенга Юя. Они увидели габариты Батира и остались довольны, проверив его силу. В любом случае, они не просят Батира забивать или подбирать мячи. Им нужно, чтобы он только фолил и останавливал Шака.
Итак, "Нетс" предложили Батиру гарантированный контракт.
Неожиданно Фэн Юй нашел способ заполучить Яо Мина. Если Яо Мин будет участвовать в драфте в этом году, он будет выбран либо под номером 1, либо под номером 2. Он слишком хорошо выступил на Олимпийских играх в Сиднее и привлек внимание многих скаутов.
Единственный выход - попросить Яо Мина не участвовать в драфте и напрямую присоединиться к команде "Ветер и дождь".
Однако зарплата Яо Мина будет намного меньше из-за лимита зарплат, и меньше людей обратят на него внимание, если он присоединится к команде Ветра и Дождя напрямую. Но Фэн Юй пообещал ему, что взамен он получит гораздо больше.
Это просто деньги.
Фэн Юй может предложить ему несколько рекламных контрактов, и его заработок будет намного выше, чем зарплата, которую он должен был получать. Кроме того, Фэн Юй может заплатить репортерам, чтобы они писали о нем новости. Если он сможет хорошо выступить, все обратят на него внимание.
Итак, Яо Мин подписал контракт с командой "Ветер и дождь" и отказался от участия в драфте.
В эти несколько лет китайские баскетбольные команды часто приезжали в США, чтобы потренироваться с командой "Ветер и дождь". Это позволило китайским командам узнать стиль игры американцев и понять, насколько велик разрыв между ними.
Хотя разница в размерах между азиатами и кавказцами велика, это всего лишь оправдание. Посмотрите на Пирса. Он считается среднего роста среди игроков НБА, но все равно может войти в команду всех звезд благодаря своим навыкам.
Во время нескольких тренировок Яо Мин чувствует любовь Фэн Юя к баскетболу. Он верит, что Фэн Юй не обманет его. В конце концов, зачем топ-магнату обманывать его?
Вэнь Дунцзюнь помог поговорить с Главным управлением спорта, и Яо Мин получил зеленый свет на вступление в команду "Ветер и дождь".
Когда распространилась новость о том, что Яо Мин и Батир подписали контракты с командой "Ветер и дождь" и "Нетс", многие владельцы команд разгневались!
Яо Мин должен был стать выбором № 1 на драфте. Как он может присоединиться к команде Wind and Rain в качестве неразыгранного игрока? Что касается этого Батира, то владельцы не могут с ним возиться. Все, что у него есть, - это грубая сила, и он может претендовать только на драфт второго раунда.
В этом году такие команды, как "Рокетс", "Буллз", "Уорриорз", "Гризли" и т.д., пытаются поднять свое турнирное положение, и они кричат о том, что сделала команда "Ветер и дождь". Но они ничего не могут сделать.
Они хотели выбрать Яо Мина, так как этот игрок хорошо зарекомендовал себя на международных соревнованиях.
Как и у Газоля в прошлом году, у него не было проблем с адаптацией после прихода в НБА, и в течение трех лет он может даже попасть в команду всех звезд. Многие говорят, что потенциал Яо Мина выше, чем у Газоля.
У Яо Мина есть рост, навыки и скорость.
Даже "Рокетс" объявили, что будут строить команду вокруг него. Хотя они сейчас перестраивают свою команду, они все еще недостаточно хороши.
И что, если эти команды будут кричать по этому поводу? Эти два игрока вступили в НБА на законных основаниях. В чем проблема, если Яо Минг хочет отказаться от права быть первым номером и более высокой зарплаты?
А как тогда быть с теми игроками, которые снижают зарплату, чтобы остаться в команде, которая может выигрывать чемпионаты? Сейчас вы все можете кричать, но если эти игроки будут в вашей команде, будете ли вы продолжать шуметь?
Кто вы такие, чтобы судить? Если вы способны, вы также можете убедить этих новичков отказаться от участия в драфте и присоединиться к вашей команде".
Фэн Юй посмотрел на Яо Мина и Батира. "Усердно тренируйтесь после того, как вы все присоединитесь к командам. Вы двое будете теми, кто возродит китайский баскетбол!".
Менгке Батир

    
  





  


  

    
      Они прибыли в Лос-Анджелес. Несмотря на то, что Яо Минг - новичок и пришел в команду как неоплаченный игрок, никто не осмелился позволить ему нести свой багаж или задирать его. Оладжьювон также объявил, что передаст ему все свои навыки и приемы.
Остальные игроки знали, что этот парень - земляк их босса, и если кто-то посмеет издеваться над ним, ему запретят играть или даже уволят из команды.
Также ходят слухи, что Картер был слишком высокомерен во время товарищеского матча с китайской командой, и поэтому его перевели из команды. Если это не так, то почему команда обменяла его на Мартина? Хотя Мартин тоже был выбором №1, он был самым слабым выбором №1! Конечно, он больше не является самым слабым выбором №1, так как на драфте 2001 года выбор №1 был еще слабее, чем он!
У Джордана нет глаз на хороших игроков.
Кириленко тоже приехал в Лос-Анджелес, чтобы выбрать Батира, а также пообщаться с Фэн Юем.
Цена на золото немного выросла и внезапно упала. Кириленко хочет спросить у Фэн Юя, нормально ли это.
.......
"Брат Ки, ты, наверное, устал за последнее время". Фэн Юй улыбнулся.
"Хахаха... это совсем не утомительно. Я привел своих людей только для того, чтобы приобрести несколько золотых рудников. Важнее то, что ты дал мне информацию. Прошло много времени с тех пор, как вы приехали в США. Что случилось? Жена не разрешает приехать?". пошутил Кириленко.
"Это я не хочу ее бросать. Я вернусь через несколько дней, так как мне здесь делать особо нечего. Оставаться дома все же удобнее". Фэн Юй лениво ответил.
"Ты должен прийти и посмотреть на мою команду в финале. В следующем году я переведу свою команду в Бруклин".
Фэн Юй был потрясен. В своей прошлой жизни этот русский босс заплатил большую цену за то, чтобы через несколько лет перевезти "Нетс" в Бруклин. Как Кириленко удалось так легко все уладить? Неужели ассоциация и Нью-Йорк согласились на это?
Нью-Джерси и Бруклин, может быть, и разделяет река, но экономические условия далеко друг от друга.
Последние несколько лет "Нетс" играли не очень хорошо, и у них не так много поклонников в Нью-Джерси. Но с Картером в этом году команда станет сильнее, и ее посещаемость будет намного выше.
Даже когда "Нетс" сейчас играют лучше, а их матчи становятся более захватывающими, их посещаемость лишь немного выше средней. Кириленко видел посещаемость команды "Ветер и дождь" в прошлом, и она была намного хуже, чем у "Нетс". Но они все равно могут продавать билеты по высоким ценам. Это потому, что люди здесь богатые.
Поэтому Кириленко сказал ассоциации, что должен переехать. За этот переезд он заплатил большую цену, но оно того стоит.
Спортивная арена в Бруклине начала строиться в прошлом году, и Кириленко увеличил бюджет, чтобы ускорить строительство. Она должна быть готова в сентябре этого года, и с этого момента "Нетс" станут нью-йоркской командой.
А как насчет "Никс" в Нью-Йорке? Они слишком паршивые, и их болельщики перейдут на поддержку "Нетс". Почему болельщики не будут поддерживать чемпионскую команду и будут поддерживать команду из низов?
Кириленко думал об этом. Он перевезет эту команду в Нью-Йорк как чемпионов. Таким образом, жители Нью-Йорка не будут отвергать его команду и смогут получить большую долю рынка. Болельщики здесь богаче, и "Нетс" станут такими же, как "Никс", чтобы зарабатывать для него деньги.
"Хорошо. Я вернусь во время финала". Фэн Юй пообещал.
В финале должны быть "Нетс" против "Лейкерс". Лейкерс из Лос-Анджелеса, и для Фэн Юя это было все равно, что смотреть матч дома.
После того, как Фэн Юй согласился, он заметил, что Кириленко выглядит подавленным и вздыхает. Что с ним не так?
"Брат Ки, что-то не так?"
"Вздох... Почему "Блейзер" Павла становится все хуже и хуже? Если его команда сможет выйти в финал, я могу позволить своей команде разгромить его. Какая жалость!"
Фэн Юй: "......"
Кириленко действительно намерен унизить Пола Аллена.
"Но через три дня нам предстоит встреча с "Блэйзерс". В прошлый раз мы выиграли с разницей в 18 очков. В этот раз мы должны выиграть более чем в 20 очков!" сказал Кириленко.
Их ставка по-прежнему в силе.
Если "Нетс" смогут вычистить "Блейзерс", Пол Аллен должен сделать публичное заявление, что его команда не может сравниться с "Нетс" и Кириленко. Он также должен поклониться перед всеми.
Всякий раз, когда Кириленко думал об этом, он смеялся.
Вы, Пол Аллен, любите хвастаться передо мной. Почему ты не хвастаешься сейчас? Ты не знаешь, как вести бизнес, и не знаешь, как управлять баскетбольной командой!
Кириленко даже подумал о том, что он скажет после того, как Пол Аллен поклонится ему перед международной аудиторией. Он должен унизить его перед всем миром!
Что с того, что у вас высокий интеллект? Многие люди умнее меня, но сколько из них богаты, как я?!
"Хорошо. Я вернусь после этого матча".
"О, Фэн. Цены на золото снова упали за эти несколько дней. Мы должны что-то с этим делать?" серьезно спросил Кириленко.
Инвестиции Кириленко в золото - это не маленькая сумма, и он должен относиться к этому серьезно.
"Это нормальные колебания, и вам не стоит беспокоиться об этом. Продолжайте концентрироваться на долгосрочном фьючерсном контракте. Вы использовали большое кредитное плечо?"
"Нет... Я инвестировал консервативно, как ваша компания Wind and Rain Consulting. Разве вы не говорили, что эти инвестиции связаны с риском и нам нужно быть осторожными? В любом случае, прибыль все равно будет высокой, даже если мы будем инвестировать осторожно". ответил Кириленко.
"Хорошо. Хотя цена на золото немного упала, она все равно выше, чем наша цена бай-ина. Так что волноваться не стоит. Мы просто подождем, пока она поднимется. Если цена на золото будет расти два-три дня подряд, мы сможем немного увеличить наши инвестиции. Но вы должны отложить достаточно средств на случай, если что-то пойдет не так". напомнил Фэн Юй.
"Не волнуйтесь. Я не буду жадничать, и получить доход в 1 или 2 миллиарда долларов США будет достаточно".
Если бы другие люди услышали, что сказал Кириленко, их бы стошнило кровью. Заработать 2 миллиарда долларов США менее чем за год не считается жадностью? Тогда что считается жадностью в ваших глазах?
Получение 10% прибыли с таким большим фондом считается хорошим показателем, а 20% - просто потрясающим! Хотя Кириленко инвестировал в золото большой фонд, его размер составляет всего несколько миллиардов долларов США. Он нацелен на доходность около 30%.
"Это не должно быть проблемой. Вы должны были заработать много в прошлом году, верно? Хотя в этом году мы инвестируем консервативно, доходность все равно будет высокой".
"Хахаха... Думаю, скоро я стану главным миллиардером Европы!"
Фэн Юй рассмеялся и покачал головой. "Нет. Ты уже сейчас являешься главным миллиардером Европы! Ферреро оставил свои активы жене и детям. Хотя их общее имущество кажется очень большим, оно разделено между двумя людьми. Вы должны быть в состоянии превзойти их совокупные активы до конца года. Но сейчас вы уже являетесь главным миллиардером Европы".
Кириленко выглядит ошеломленным. Я уже главный миллиардер Европы? Почему никто не говорит мне об этом?!

    
  





  


  

    
      Через три дня Фэн Юй и Кириленко полетели в Портленд. И действительно, "Нетс" выиграли у "Блейзерс" с перевесом в 24 очка!
Кириленко даже танцевал у корта, чтобы отпраздновать победу своей команды!
Но Пол Аллен не появился на матче, и у Кириленко не было возможности унизить его.
Пол Аллен был там, но не пошел на корт. Он остался в своем офисе наблюдать за матчем. Он знал, что его команда слабее "Нетс", но не ожидал, что разрыв настолько велик.
Новые тренер и менеджер не очень хороши. Пол Аллен решает заменить их в следующем сезоне. Он также думал выбросить матчи, чтобы получить лучший выбор в лотерее. Но он знал, что Кириленко будет всячески издеваться над ним, если он это сделает!
Пол Аллен не мог понять, почему его команда, на создание которой он потратил много денег, не может добиться хороших результатов. Статистика у его игроков неплохая, но они не могут добиться хороших результатов, когда играют вместе.
Особенно этот Пиппен. Пол Аллен вырвал его у Фенг Ю, но он становится все хуже. Новый контракт, который он подписал, неплох. С тех пор как Фэн Юй возглавил команду "Ветер и дождь", они ни разу не платили налог на роскошь и при этом один раз стали абсолютными чемпионами!
В этом году "Нетс" имеют все шансы выиграть чемпионат. Пол Аллен может только надеяться, что "Лейкерс" смогут выиграть финал, так как это не позволит Кириленко быть слишком высокомерным!
Кириленко осмелился заявить, что он перейдет в Бруклин как абсолютный чемпион, а ассоциация все равно одобрила это?! Те чиновники, которые одобрили этот шаг, должно быть, получили взятки от Кириленко! Я открыто возражал против этого, но почему они ничего не делают?
Будет лучше, если "Нетс" даже не смогут выиграть Восточную конференцию. Посмотрим, решишься ли ты на переезд! Даже если вы переедете в Нью-Йорк, нью-йоркцы вас тоже не примут!
......
"Эх, эх, эх... Пол Аллен отключил свой телефон!" Кириленко в ярости. Пол Аллен не держит своих слов. Они договорились, что проигравший должен будет поклониться и извиниться перед другой стороной. Где он?
Кириленко связался со многими СМИ и хочет, чтобы мир увидел позор Пола Аллена. Но его нигде нет, и он даже отключил телефон!
Фэн Юй улыбнулся и похлопал Кириленко по плечу. "Брат Ки, я предполагаю, что он, должно быть, прячется в своем офисе и не решается выйти. Давай пойдем и поищем его. Думаю, он обязательно извинится перед тобой, если мы его найдем".
"Но об этом никто не узнает". сердито ответил Кириленко. "Может быть, я достану шпионскую камеру и тайно запишу, как он кланяется мне?".
"Да. Мы даже можем записать это на DVD и раздавать бесплатно. Это, несомненно, поможет в продаже HD DVD плеера!"
Даже Фэн Юй впечатлен идеей Кириленко.
Это может увеличить продажи его HD DVD плеера, но это незаконно.
Фэн Юй не хочет, чтобы Кириленко оказался втянут в судебный процесс, особенно если суд обяжет его извиниться перед Полом Алленом.
"Брат Ки, давай забудем об этом. Позже ты можешь сделать вид, что ты, русский, благосклонен и готов его простить. Это покажет, насколько узко мыслят американцы". Смею поспорить, что Пол Аллен будет в еще большей ярости, если вы помешаете ему поклониться вам!".
Фэн Юй хочет, чтобы Кириленко отказался от этой нелепой идеи и при этом порадовал его, поэтому он может только сделать это предложение.
Кириленко потер подбородок и задумался на некоторое время. "То, что вы сказали, правильно. Я также могу прочитать ему лекцию, и он не посмеет возразить!"
Фэн Юй и Кириленко направились в офис Пола Аллена, и Пол Аллен знал, зачем они здесь.
Пол Аллен хотел встретиться только с Кириленко, но Фэн Юй пристал к нему.
Пол Аллен знал, что должен извиниться перед Кириленко. Иначе тот будет постоянно упоминать об их споре перед СМИ. Так будет еще более неловко.
"Пусть Кириленко войдет и остановит Фэн Юя".
Пол Аллен не заключал пари с Фэн Юем, и почему он должен позволять Фэн Юю унижать его?
......
"Что? Вы все хотите остановить его?! Вы знаете, кто он? Это Фенг. Он старый друг вашего босса! Уходите!
Прекратите нас блокировать!" крикнул Кириленко. Но его английский был настолько плох, что собеседник ничего не понял.
Кириленко посмотрел на своих телохранителей, и они пошли вперед, чтобы оттеснить помощника Пола Аллена. После этого Фэн Юй и Кириленко вошли в кабинет Пола.
"Пол, твои хорошие друзья пришли навестить тебя!" крикнул Кириленко.
Кириленко произнес эту фразу четко, но Пол Аллен выглядел так, будто только что проглотил муху.
Кто, черт возьми, твой хороший друг?! Я никогда не дружил с вами двумя!
Он слышал, что снаружи уже началась суматоха, но никак не ожидал, что Кириленко вот так ворвется. Это его территория, Портленд!
"Привет, Пол. У вас тут даже кофе нет? Банка Ци Ли тоже подойдет". Фэн Юй улыбнулся.
"У меня нет Ци Ли! Наша команда никогда не будет пить эту дрянь! У меня тоже нет кофе! У меня есть только дистиллированная вода! Иди и наливай себе!" яростно крикнул Пол Аллен. Он помахал рукой своим помощникам, которые только что вошли в офис. Какого черта вы все делаете раньше времени?
Я просил вас всех остановить Фэн Юя! Почему вы не остановили его?!
Кириленко подошел к Полу Аллену и посмотрел на него сверху вниз.
Пол Аллен стиснул зубы и встал, чтобы извиниться перед ним. Но когда он уже собирался поклониться, Кириленко остановил его. "Пол, что ты делаешь? Это пари было всего лишь шуткой!"
Пол Аллен был ошеломлен. Это была шутка?
Кириленко плохо говорил по-английски, и он повернулся к Фэн Юю. Фэн Юй улыбнулся и сказал. "Пол, Кириленко говорит, что он отнесся к этому пари как к шутке и совсем не возражал. Русские все доброжелательные и всепрощающие".
Лицо Пола Аллена покраснело от гнева. О чем вы все говорите? Русские все доброжелательные и всепрощающие? Вы намекаете на то, что у меня узкий кругозор?
Хотя Пол Аллен не стал кланяться и извиняться, теперь он чувствовал себя еще более расстроенным. Особенно после того, как увидел выражение лица Кириленко.
Кириленко и Фэн Юй! Вам двоим лучше быть осторожными!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вернулся в Шанхай. Продажи продукции Альянса напитков снова оказались в узком месте.
Фэн Юй приложил немало усилий, чтобы собрать всех китайских производителей напитков в этот альянс для экспорта своей продукции и выхода на крупные сети супермаркетов.
Поначалу продажи резко возросли, но эти компании не зарабатывают деньги. Во-первых, их продукция производится в Китае и поставляется за границу. Во-вторых, маркетинговые расходы слишком высоки. Компании тратили много средств на рекламные акции и розыгрыши призов.
По мере того как на Западе создавались заводы по розливу, транспортные расходы снижались, и они также замедлили свою рекламу. Продажи продолжали медленно расти, и они начали получать прибыль.
Лучше всего идут дела у Lehaha, Jianlibao, Huiyuan, Le Bashi, Coconut water и др. Бренды этих нескольких компаний также являются самыми популярными.
В Азии Lehaha, Jianlibao и Coconut Water являются самыми популярными, а на Западе Lehaha, Jianlibao и Huiyuan больше приняты западными людьми, а продажи Le Bashi самые низкие.
Ле Баши создавал проблемы и все время хотел ввести новые продукты.
Когда Ле Баши увидели, что Lehaha представила безалкогольные напитки и подавила двух гигантов Cola, они решили, что должны также производить газированные напитки.
Le Bashi начали производить свои безалкогольные напитки, и они оказались слаще, чем Refresh от Lehaha. Но они совершили ту же ошибку, что и Jianlibao в предыдущей жизни Фэн Юя. Они начали рекламу, но их производство не может удовлетворить спрос.
Дистрибьюторы хотят сделать заказ, но "Ле Баши" не может выполнить их заказы!
Дистрибьюторы в ярости. Зачем вы все рекламируете, если у вас нет товара? У вашей компании слишком много денег, и она не знает, куда их потратить!
Итак, дистрибьюторы в Китае злятся на Le Bashi. Если бы у Le Bashi не было собственных каналов сбыта на юге, в прошлом году они были бы в минусе.
Когда Ле Баши увидели, что Лехаха и Цзяньлибао представили чайный напиток, они подумали, что это просто добавление чайных листьев и воды, и представили свой собственный чайный напиток.
В прошлый раз Ле Баши сделали их напитки слишком сладкими, а в этот раз они сделали их слишком безвкусными. На вкус он такой же, как обычный чай, который люди пьют дома.
Ваш напиток по вкусу похож на чай, который люди пьют дома. Почему люди будут покупать его? Вкус - это самое важное для напитка. Люди готовы принять чайный напиток, но сначала он должен быть на вкус как напиток!
Ле Баши увидели, что их напитки плохо продаются, и начали вводить новые фавориты среди молочных продуктов.
Ле Баши начинает изобретать новые йогурты. Лехаха ввел фруктовые йогурты, мы тоже можем. Мы представим высококлассные йогурты и будем продавать их дороже, чем Lehaha".
На этот раз Le Bashi не совершила никакой ошибки. Но сейчас в Китае есть несколько молочных компаний. У этих компаний есть свои фермы, и их молочные продукты продаются лучше.
Даже Lehaha не осмеливается продавать молоко, но Le Bashi пошла дальше и установила на него цену выше, чем другие компании на рынке. Без сомнения, они снова потерпели неудачу.
После этого Le Bashi решает заняться энергетическими напитками. Они сотрудничали с таиландской компанией Red bull, чтобы производить свой собственный спортивный напиток Mai Dong. Red bull выпускается в банках, а Mai Dong - в бутылках.
Red Bull очень похож на энергетические напитки Qi Li, а Mai Dong продается за счет содержания витаминов.
В прошлой жизни Фэн Юй компания Red Bull вышла на китайский рынок гораздо раньше. Они не вступали в совместное предприятие с китайской компанией, а Lehaha не представляла Qi Li. Поэтому Red Bull быстро закрепился в Китае.
В этой жизни Qi Li появился на рынке раньше, и его упаковка синяя. Хотя банка Red Bull имеет золотой цвет и синий логотип, название заставляет людей думать, что он подражает Qi Li.
Но у Red Bull была более долгая история, но китайцы об этом не знают.
Хотя концепция включения витаминов в спортивные напитки хороша, вкус у них обычный, и многие люди не чувствуют эффекта после их употребления. Люди считают, что он не такой освежающий, как Qi Li.
Это верно. Ци Ли содержит кофеин, а как напиток с витаминами может придать бодрости?
Компания Le Bashi начала двигаться дальше в неправильном направлении. Раньше они были одной из основных компаний в Альянсе производителей напитков. Однако сейчас они находятся на грани того, чтобы стать аутсайдером.
Le Bashi не может выиграть у своих конкурентов в Китае, а их продажи за рубежом идут плохо. Они даже создавали совместные предприятия с другими компаниями, но это не принесло никаких результатов.
Xurisheng Group, Zhenzhen и еще несколько компаний также ушли с зарубежного рынка, чтобы сосредоточиться на внутреннем. Они поняли, что их затраты не сильно снизятся, если они привлекут заводы Альянса по розливу для производства своих напитков, и они не смогут поддерживать маркетинг. Западным людям также не нравится вкус их напитков, и лучше от них отказаться.
Продукция этих компаний также не пользуется успехом в Китае, и им следует забыть о зарубежном рынке. Но эти компании поступили иначе, чем "Ле Баши". Сначала они отправились на переговоры с Чжун Цинсянем. Мы не будем участвовать в зарубежных продажах. Тем не менее, мы будем продолжать поставлять некоторые наши продукты из-за контракта. Если нет никаких проблем с контрактом, пожалуйста, позвольте нам отказаться.
Что может сказать Чжун Цинсянь? Другая сторона обратилась к нему с искренними намерениями, а он не захотел позволить им присоединиться. Эти продукты упаковываются вместе с продукцией Lehaha, Jianlibao и других компаний, чтобы попасть в зарубежные сети супермаркетов. Без них Lehaha и Jianlibao могут выставлять больше продукции.
Чжун Цинсянь не беспокоится о том, что эти компании откажутся от зарубежного рынка, чтобы сосредоточиться на внутреннем рынке. Единственная компания по производству напитков, которая может конкурировать с Lehaha, - это Jianlibao.
Но они одни, а Кокосовая вода - совсем другие. Этот продукт был подан на государственном банкете, и он очень хорош на вкус. Ле Баши также представил кокосовый напиток, но неудачно.
Huiyuan производит только фруктовый сок, чистый фруктовый сок. Их позиционирование отличается от Lehaha и Jianlibao, и конкуренция невелика. Кроме того, Lehaha купила долю в Huiyuan. Хотя это лишь незначительная доля, они также считаются одной большой семьей. Более того, Huiyuan нужен хороший канал сбыта, а у Lehaha самый полный канал сбыта в Китае.
Продажи чайного напитка компании Xurisheng являются лишь средними и хороши только в своей провинции. За пределами своей провинции они - ничто.
Компания Jiaduobao, которая, по мнению Фэн Юя, имеет большой потенциал, медленно открывает новые рынки на побережье. Они также отказались от зарубежного рынка, поскольку у западных людей нет понятия "теплоты", что является одним из их преимуществ.
Цзяньлибао также ведет переговоры с Цзядуобао об инвестировании в них. Будет замечательно, если они добьются успеха. Но очень жаль, что им не удалось получить долю в компании по производству кокосовой воды.
Два гиганта Cola, Tong Yi, Kang Shifu и другие компании по производству напитков все еще ограничиваются деревнями. Их план по захвату деревень, окружающих города, удался лишь наполовину.
Эти компании могут иметь высокую узнаваемость бренда на деревенских рынках, но никто их не любит, поскольку они не рекламируются по телевидению, когда входят в город.
Эти компании полагаются только на размещение плакатов на стенах в городах, и это выглядит низкопробно!
Lehaha и Jianlibao также начали открывать деревенские рынки. Два гиганта Cola не смогли проникнуть на городские рынки, и их рынки еще больше сократились. Они пожалели, что выбрали Тонг И и Канг Шифу в качестве партнеров.
Тогда оба гиганта Cola еще имели некоторую известность в провинциальных городах. Но после сотрудничества с Тонг И и Канг Шифу их узнаваемость снизилась.
Еще через два года они будут вынуждены уйти с китайского рынка!
Фэн Юй приехал в Шанхай, чтобы обсудить с Чжун Цинсянем дальнейшее открытие зарубежного рынка!
Примечания переводчика:
Китайская пищевая терапия

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, наши зарубежные продажи за последний квартал попали в узкое место. Первый квартал этого года заканчивается, но наши продажи все еще не улучшаются. Я знаю, что зима - непиковый сезон для продаж напитков. Тем не менее, два гиганта Cola начали агрессивную маркетинговую кампанию в Европе и США. Если мы не примем никаких мер, наши напитки, за исключением чайных и энергетических, могут войти в отрицательный рост".
У двух гигантов Cola есть не только газированные напитки. У них также есть напитки на основе фруктовых соков. Но эти напитки выпускаются под приобретенными ими брендами. На рынке газированных напитков они по-прежнему являются крупнейшими. С помощью агрессивной рекламы, помощи своих партнеров и каналов сбыта они быстро подавили продукцию Китайского альянса напитков.
Предположим, если бы не контракты с крупными сетями супермаркетов и не энергетические и чайные напитки. В этом случае, возможно, в прошлом году Альянс напитков понес бы убытки.
"Что вы предлагаете сделать в первую очередь?"
"Повысить узнаваемость нашего бренда. Нам нужно больше рекламы и промо-акций. Наши инвестиции в рекламу в прошлом году слишком малы. Я думаю, мы должны продолжать агрессивную рекламу".
Фэн Юй нахмурился. "Реклама просто необходима. Две компании Cola никогда не прекращали рекламироваться. Но как мы будем рекламировать? Какие средства массовой информации мы должны использовать? Это нужно тщательно обдумать".
"Мы по-прежнему будем ориентироваться на рекламу на телевидении. Хотя Интернет развивается очень быстро, пользователи Интернета все еще отстают от телезрителей. Кроме того, когда большинство людей заканчивают работу, они предпочитают смотреть телевизор". Чжун Цинсянь сказал.
"Хорошо. Раз так, мы должны размещать рекламу на телеканалах, которые транслируются по всей стране. Их рекламные слоты в пиковые периоды очень дороги и даже выше, чем у нашего CCTV. Но количество зрителей намного меньше, чем у CCTV. Вы посчитали, стоит ли это того?".
"Но это наше единственное решение для продвижения нашей продукции.
Кроме того, я думаю, мы можем нанять более популярных знаменитостей для рекламы. Но это еще больше увеличит наши расходы на рекламу".
"Кого вы собираетесь нанять?"
"Спортсменов или кинозвезд. Это те двое, которые очень популярны среди потребителей. Мы также можем рассмотреть певцов. Самое главное, чтобы их публичный имидж был хорошим и оставлял неизгладимое впечатление у потребителей. Будет лучше, если мы сможем заполучить как мужчин, так и женщин".
"Это значит, что у вас есть кто-то на примете. Скажите, на кого вы ориентируетесь?".
"Что касается спортсменов, то больше всего поклонников у футбола (Soccer), затем идут баскетбол и теннис, легкая атлетика и т.д. Я думаю подписать контракт со звездой футбола и звездой баскетбола. Наши контракты с футбольными спортсменами закончились, и их популярность снизилась. Поэтому я чувствую, что нам нужно что-то менять. Мы думаем подписать контракт с Бекхэмом, но он сейчас рекламирует Pepsi".
Фэн Юй покрылся холодным потом. Бекхэм в настоящее время является футбольной знаменитостью с самой высокой коммерческой стоимостью. Вы действительно смеете мечтать!
"У вас есть кто-то еще на примете?"
"Да. Оливер Кан, немецкий вратарь. Но Coca-Cola ведет с ним переговоры, и они делают высокое предложение".
Вратарь №1, Кан? Это хороший выбор, но Фэн Юй вспомнил, что Бразилия выиграла Кубок мира в этом году. Все верно. Роналдиньо прославился после этого чемпионата мира!
"Вы все связались с Рональдиньо? Он из Бразилии".
"А? Я не слышала о нем". Чжун Цинсянь выглядит озадаченным. Он слышал о Роналдо, но кто такой Роналдиньо? Сын Рональдо?
"Ты не слышал о нем? Это здорово. Это значит, что он еще не стал знаменитым. Иди, свяжись с его агентом и подпиши с ним долгосрочный контракт".
"Что касается баскетбола, то Картер все еще под контрактом с нами. Просто продолжайте использовать его. А еще подпишите контракт с Яо Мином. Он будет великим игроком в будущем и сможет привлечь наш внутренний рынок".
"Что касается тенниса, есть игрок по имени Роджер Федерер. Посмотрите, возможно ли его подписать. Для женщин можно выбрать русскую теннисистку Марию Шарапову".
Чжун Цинсянь быстро записал эти имена.
"Мы также должны начать планировать заранее. Эти крупные бренды спортивной одежды начинают спонсировать молодых спортсменов и подписывают с ними контракты, когда они становятся профессионалами. Мы можем сделать то же самое и предложить некоторым спортсменам долгосрочные контракты на спонсорство. Они сейчас не знамениты и не будут стоить дорого".
"Менеджер Фэн, а что если они не добьются успеха в будущем? Наши инвестиции будут потрачены впустую".
Фэн Юй закатил глаза на Чжун Цинсянь. "Какие инвестиции на 100% безрисковые? Это похоже на венчурные инвестиции. Раз уж эти компании по производству спортивной одежды осмелились пойти на риск, почему мы не можем сделать то же самое? Более того, эти известные спортсмены были подписаны ими. Как вы собираетесь их привлечь? Штраф за нарушение контракта просто астрономический!"
Фэн Юй сделал это замечание вскользь, но чем больше он думал, тем больше ему казалось, что это сработает. Будущие спортсмены еще неизвестны. Если он сможет подписать их сейчас, то в будущем сможет сэкономить много денег. Сейчас это может показаться плохим решением, но в будущем это будет выгодно.
Кроме того, эти спортсмены не собираются рекламировать только напитки. Они также могут рекламировать другие продукты: электронику Wind and Rain, автомобили Songjiang и т.д.
Да. Мы можем подписать с ними пакетное соглашение о поддержке!
"Хорошо. Мы будем искать выдающихся молодых спортсменов. Вы можете кого-нибудь порекомендовать?"
"Есть испанский теннисист по фамилии Надаль. Он еще новичок в теннисе. Что касается футбола, подпишите контракт с португальским игроком по имени Роналдо. Сейчас ему должно быть меньше 18 лет, но в будущем он станет великим игроком. В легкой атлетике обратите внимание на парня по имени Усэйн Болт. Он с Ямайки".
"Менеджер Фэн, откуда вы знаете об этих людях?" с любопытством спросил Чжун Цинсянь.
"О, я слышал от господина Ли Нинга, что они собираются привлечь иностранных спортсменов для рекламы своей продукции. Поэтому я попросил своих людей помочь.
Тогда я понял, что большинство молодых спортсменов подписали контракты с Nike, Adidas и т.д. в юном возрасте, и поэтому у меня возникла эта идея".
Чжун Цинсянь кивнул.
"А как насчет кинозвезд?"
"Мы хорошо работали с Джонни Деппом, и нам следует продлить его контракт. Кроме того, Мэтт Дэймон только что подписал контракт с Wind and Rain Mobile phone. Вы можете связаться с ним. Я думаю, что он не поддерживает никакие компании, производящие напитки. Он снялся в фильме и получил "Оскар".
Все это уже в прошлом. Но фильм будет показан в этом году, и слава Мэтта Дэймона еще больше возрастет.
"Хорошо. Я записал все имена. Я попрошу своих людей связаться с ними и сообщу вам, когда мы их подпишем".
Оливер Кан

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вдруг вспомнил некоторые эстрадные шоу в своей прошлой жизни, особенно те шоу по поиску талантов, которые охватили многие страны. Если они смогут получить именное спонсорство этих программ, это будет очень эффективно. Если они смогут производить эти эстрадные шоу сейчас, они также смогут собирать авторские отчисления.
Фэн Юй будет не только собирать авторские отчисления. Он будет навязывать дополнительные условия, например, размещение продукции для всех своих продуктов вместе с правами. Например, японское аниме, продаваемое в Китай, должно сопровождаться рекламой бытовой техники Panasonic.
Но сначала у Фэн Юя должна быть программа, которая выходит в эфир. Он не хочет больше продолжать сотрудничество с CCTV. Все права забрала CCTV.
На этот раз Фэн Юй планирует экспортировать авторские права. Неважно, сколько денег он сможет на этом заработать. Важнее то, что программа должна привлекать много зрителей и может продвигать его продукцию.
Например, шоу Got Talent появится через несколько лет и будет популярно во многих странах. Франшиза была продана во многие страны, и различные версии одинаково популярны.
Производство этой программы очень простое. Все, что вам нужно, - это пригласить трех знаменитостей в качестве судей и найти талантливых исполнителей через прослушивания. Если судьям нравится выступление, исполнитель может переходить на следующий этап. Три креста означают, что исполнитель выбывает.
Население Китая велико, и в нем есть всевозможные таланты. Фэн Юй считает, что если эта программа будет создана, то она будет популярна во всем мире.
Фэн Юй нужна платформа для трансляции этой программы. Хотя платформа онлайн-видео Sohu уже работает, она ограничена китайской интернет-инфраструктурой. Не так много людей смотрят видео онлайн, и она все еще теряет деньги.
Интернет в США более развит, и там появилось несколько онлайн-видеоплатформ. Но они все еще находятся на стадии убыточности, как и Sohu.
У всех этих платформ одна и та же цель.
Они хотят привлечь пользователей, чтобы увеличить свою прибыль в будущем.
Но Фэн Юй придумал решение. Он продаст права на трансляцию CCTV, но сохранит за собой авторские права на программу.
В прежней жизни Фэн Юй большинство людей, пользующихся Интернетом или владеющих мобильным телефоном, уже слышали или смотрели интернет-телевидение.
Но Фэн Юй собирается установить интернет-телевизор на ПК. Это означает, что пользователь может смотреть телевизионные программы на своем компьютере. В его прошлой жизни в Китае было много интернет-телевизоров и онлайн-телевизоров, созданных крупными телестанциями,
Преимущество телевизионных станций в том, что они владеют правами на множество программ. Они не только транслируют программы в прямом эфире, но и предлагают услуги видео по запросу. Эти функции впоследствии используются в ТВ-приставках.
После этого интернет-телевидение распространилось на мобильные телефоны и может транслироваться через мобильную сеть, что делает его более удобным. У многих работающих молодых людей нет дома телевизора, и они смотрят телепередачи на компьютере или мобильном телефоне.
Плата за ТВ-приставку дороже, чем плата за Интернет. Если монитор компьютера большой, то создается ощущение, что вы смотрите телевизор. Единственный недостаток - если интернет нестабилен, это повлияет на удобство пользования.
Но Фэн Юй собирается создать миниатюрную версию интернет-телевидения. Прямая трансляция ограничена широкополосной связью и сейчас невозможна. Но воспроизведение записанных программ - не проблема.
Те, кто пропустил телешоу, могут зайти в Интернет и посмотреть программу. Не только телеканалы могут размещать рекламу на этой онлайн-платформе, но и Фэн Юй может рекламировать свою продукцию на этой платформе.
Но главный вопрос заключается в том, как он собирается получить права на эксплуатацию интернет-телевидения и разрешение на создание интернет-телевизионной станции?
Китай до сих пор не отделил производство телепрограмм от телестанций, и в стране не так много производственных компаний. Все телепрограммы производятся телеканалами.
Это будет нечто новое, и это бросит вызов статусу телеканалов. Но Фэн Юй верит, что ему это удастся.
.......
"Начальник станции Цзя, в каких отделах я должен получить разрешение?" Фэн Юй скрестил ноги и потягивал чай.
"Менеджер Фэн, что это за интернет-телевизионная станция? С каких пор телестанции в Китае могут быть частными?" Начальник станции Цзя потерял дар речи. Этот Фэн Юй всегда придумывает много новых и странных идей.
"Гораздо раньше газеты в нашей стране также принадлежали правительству. Но позже правительство разрешило частным компаниям издавать газеты. Сюда же относятся журналы, издательства и т.д. - это все новостные СМИ. Если газета разрешена, то почему телевизионная станция не разрешена? Более того, наша интернет-телевизионная станция может принимать указания CCTV".
подумал про себя Фэн Юй. Это всего лишь руководство, и вы все не можете направлять нас в любом случае".
"Менеджер Фэн, для этого нет прецедента".
"Для всего есть первый. Помните, я говорил вам, что телепередачи могут размещать рекламу? Теперь вы все делаете это для всех своих телепрограмм. Я упоминал о спонсорстве названия программы, а сколько ваших программ делают это сейчас? Даже у сериалов есть именное спонсорство".
Фэн Юй закатил глаза. Бесполезно говорить все это. Просто скажи мне, что ты хочешь получить в обмен. Это не первый раз, когда мы сотрудничаем. Думаешь, я не знаю, о чем ты думаешь?
"Менеджер Фэн, я знаю, что такое интернет-телевидение, и знаю, что оно существует за границей. Но интернет-инфраструктура нашей страны недостаточно хороша, и она не будет работать здесь."
"Начальник станции Цзя, не думай, что сможешь меня обмануть. Наша страна намерена создать цифровое телевидение, верно? Моя интернет-телестанция также считается разновидностью цифрового телевидения, и программы будут оцифрованы и транслироваться через IP. Это можно считать пилотным тестом для всех вас. Если мы добьемся успеха, CCTV также сможет создать свою собственную станцию интернет-телевидения. Это также можно считать получением опыта для всех вас, верно?".
Правительство обсуждает выход на цифровые медиа и думает о том, как интегрировать традиционные СМИ
. Как главная телестанция Китая, CCTV должна подавать пример.
"Менеджер Фэн, даже если высшее руководство согласится использовать вашу интернет-телестанцию для пилотного тестирования, но есть ли у вас у всех контент? Я имею в виду телепрограммы, и как вы все собираетесь работать? Как вы собираетесь получать доход? Продумали ли вы каналы вещания, базу данных и т.д.?"
Фэн Юй поднял брови. Неудивительно, что начальник станции Цзя может возглавить CCTV. Все эти вопросы попали в точку. Фэн Юй спрашивал многих профессионалов, например, Камеда Масао, который владеет телестанцией, и знает важность всех этих вопросов.
"Я могу решить все эти вопросы. Сейчас нам нужна только эта платформа. Кроме того, нам нужно временно сотрудничать с CCTV. Вы все предоставите программы вашей станции и права на вещание. Кроме того, мы предоставим CCTV более интересные телешоу, и вам не нужно будет постоянно транслировать повторы..."
Фэн Юй продолжал и говорил много, а начальник станции Цзя начал хмуриться.
Примечания переводчика:
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      Начальник станции Цзя вышел из кабинета своего руководителя с покорным видом. Его руководитель также считал, что Фэн Юй просто смешон!
Дело не в том, что эта идея не сработает, или такие станции интернет-телевидения не могут быть в частной собственности. Но сначала это должно быть создано CCTV, прежде чем они позволят это делать частным компаниям.
Все отрасли в Китае сначала запускаются правительством, прежде чем туда могут войти частные компании.
Что? Вы говорите, что супермаркет "Тай Хуа" - это что-то новое? В нашей стране сначала создаются снабженческие и сбытовые кооперативы, верно? Это одно и то же.
Даже интернет-компании сначала создаются правительством, а потом переходят в частную собственность!
Интернет-телевидение - это хорошо, и все это обсуждали. Пусть CCTV сначала создаст свое интернет-телевидение.
.......
"Начальник станции Цзя, вы хотите сказать, что вы все хотите сделать это сами, а мы должны ждать, пока вы добьетесь успеха, прежде чем нам разрешат создать свою станцию интернет-телевидения? Я не принижаю вас всех. Знаете ли вы, сколько инвестиций необходимо для создания интернет-телевидения для ПК?".
"Сколько?" спросил начальник станции Цзя.
"Не так уж и много. Это всего лишь несколько сотен миллионов... долларов США". непринужденно ответил Фэн Юй.
У Sohu и Фэн Юя есть деньги, но у CCTV нет нескольких сотен миллионов долларов США.
Фэн Юй может показаться преувеличенным, поскольку несколько сотен миллионов юаней достаточно для создания интернет-телевидения в будущем. Но на данный момент этого недостаточно.
Сайт, серверы, база данных, программы, фильмы и права на трансляцию сериалов - все это стоит денег.
Кроме того, очень важен опытный персонал. Есть ли у CCTV такие таланты? Да, но не так много по сравнению с Sohu.
Sohu запустил свою онлайн-видеоплатформу, и она является ведущей китайской видеоплатформой. Хотя большинство видео загружается, и лишь немногие пользователи смотрят их через потоковое вещание. Однако, по крайней мере, у них все еще есть пользователи, которые смотрят видео онлайн.
У CCTV нулевой опыт!
"Менеджер Фэн, вы уверены, что нам нужно так много инвестировать?" Рука начальника станции Цзя дрожала. Несколько сотен миллионов долларов США?
Даже если валюта в юанях, CCTV также не может себе этого позволить.
"Вы можете подсчитать, сколько Sohu инвестировал и сколько средств они собрали от размещения на бирже. Если бы они не вкладывали в это большую часть своих рекламных доходов, они бы уже давно были прибыльными, как NetEase".
NetEase стала первой прибыльной компанией, за ней следует Sina. Но Sohu, Baidu и Tencent все еще теряют деньги.
Но Фэн Юй считает, что эти три компании начнут приносить прибыль в течение следующих двух лет. Кроме того, Alibaba, в которую Фэн Юй вложил деньги, должна была заработать. Но поскольку они начали разрабатывать новый веб-сайт, они все еще в минусе.
Фэн Юй может позволить себе эти потери в течение следующих трех-пяти лет, так как в будущем прибыль будет в десять или даже в сто раз больше!
"Менеджер Фэн, как насчет того, чтобы сотрудничать?" спросил начальник станции Цзя.
"Сотрудничать? Разве я не говорил о сотрудничестве? CCTV может продать права на вещание Sohu, и мы сможем сотрудничать. Кроме того, если у Sohu есть идеи креативных программ, они могут позволить CCTV производить программы. Как еще вы хотите сотрудничать?".
"Может ли CCTV инвестировать в Sohu?"
"Нет!"
CCTV инвестирует в Sohu?! Они попросят акции с правом голоса, и это разбавит доли Tai Hua Consultancy и Чжан Чаояна и его команды. Даже если Чжан Чаоян согласится, Фэн Юй не согласится.
Самый сложный этап почти позади, и как может CCTV просто прийти и пожинать плоды? Даже без интернет-телевидения, Sohu также может получить высокую прибыль со своим видеосайтом!
"Менеджер Фэн, все будет проще, если CCTV сможет инвестировать в Sohu. Если сейчас, то высшее руководство не даст разрешения". Начальник станции Цзя ответил с обеспокоенным выражением лица.
"Прекратите. Это не первая наша встреча, и мы знаем друг друга уже некоторое время. Если это невозможно, ты скажешь мне прямо". Фэн Юй усмехнулся.
Начальник станции Цзя улыбнулся. Они давно знают друг друга, и он знал, что эти маленькие хитрости не сработают.
"Менеджер Фенг, я очень помог вам в конкурсе на рекламные слоты для CCTV, а также помог вам выгнать японские, корейские и американские продукты, верно?"
"Верно. Вы помогли нам, но мы не позволили CCTV понести какие-либо потери. На самом деле, вы все получили больше".
"Вы попросили меня помочь в продвижении ваших компаний, и я разрешил и сообщил об этом. Мы также продвигали ваши компании через другие телешоу".
"Вы все должны продвигать хорошие предприятия и их представителей. Кто из моих компаний и их руководителей не подходит для участия в ваших телешоу?" ответил Фэн Юй.
Прежде чем начальник станции Цзя успел что-то сказать, Фэн Юй продолжил. "Кроме того, сколько креативных телешоу я предложил CCTV? Сколько предложений я сделал, чтобы помочь вам всем получить доход? CCTV хочет построить новое здание, и я также пожертвовал вам всем. Кто решил вопрос с авторскими правами для CCTV? Кто оплатил права на трансляцию этих гонконгских фильмов?"
"Хорошо... Хорошо... хорошо. Я знаю, что вы внесли значительный вклад. Те идеи телепрограмм, которые вы предложили, должны включать рекламу вашей продукции. Идеи, приносящие доход, неплохие, но мы не можем получить одобрение на те программы конкурсов красоты, которые вы предложили. Как мы можем позволить девушкам дефилировать в купальниках по национальному телевидению? Вы также пожертвовали деньги на наше здание, но название дороги перед зданием было изменено на Тай Хуа Роуд. Вы оплатили права на трансляцию этих гонконгских фильмов. Тем не менее, мы должны прервать фильм рекламой вашего DVD-плеера Aiwa".
"Эх... Начальник станции Цзя, давайте не будем говорить обо всем этом. Просто скажите мне, как вы собираетесь уладить дела с моей станцией интернет-телевидения. Если вы ничего не можете сделать, я придумаю другие способы". Фэн Юй пропустил эти темы и продолжил разговор, как будто они старые друзья.
Начальник станции Цзя безмолвно смотрел на Фэн Юя. За столько лет бизнес Фэн Юя сильно вырос.
Но почему он до сих пор так себя ведет?
"Вам всем не разрешается создавать свою собственную станцию интернет-телевидения, но вы вполне можете производить программы интернет-телевидения".
Фэн Юй сразу же спросил. "Тогда мы не будем называть ее Sohu TV Station. Это не должно быть проблемой, если мы назовем ее "Канал Sohu", верно?"
Улыбка на лице начальника станции Цзя застыла. Почему он чувствовал, что позволил Фэн Юю воспользоваться лазейкой? Канал Соху? Зрители подумают, что это телеканал.
Но если он будет называться "Канал Соху", это не будет противоречить правилам, и высшее руководство может одобрить это.
"Хорошо. Называйте его просто "Канал Соху", но вы не можете создать второй или третий канал!" предупредил начальник станции Цзя.
Начальник станции Цзя знал, что если он не скажет этого, Фэн Юй снова воспользуется этой лазейкой.
"Не волнуйтесь. Одобрение для интернет-телевидения должно быть получено, когда мы решим открыть второй канал. Если нет, я куплю телестанцию в Гонконге. Это ведь не противоречит правилам?".
"Оставь это. Если ты так поступишь, мне будет трудно тебе помочь. Хорошо. Пусть твои люди встретятся со мной. Я научу его, как получить разрешение. Позвольте мне пояснить. Если вы не сможете создать одну или две хорошие телепрограммы, моя сторона не прекратит наше сотрудничество!"
"Не волнуйтесь. Я гарантирую, что вы не сможете отказаться от этого сотрудничества!"

    
  





  


  

    
      Фэн Юй рассказал об этом Чжан Чаояну. Тот немедленно отправил своего заместителя на встречу с начальником станции Цзя. Для "Соху" очень важно, смогут ли они сотрудничать с CCTV и получить права на трансляцию своих программ.
"Sohu необходимо создать центр производства телепрограмм. Мы будем производить собственные оригинальные телепередачи и предоставлять их в эфир CCTV. Это разделение производства и вещания!".
"Мы будем производить свои собственные шоу и позволять CCTV транслировать их?! Разве это возможно?!" У Чжан Чаояна отвисла челюсть. Они говорят о CCTV, и зачем им их телешоу?
CCTV - это огромная структура, и все ведущие телепродюсеры Китая работают на них. Почему они должны быть заинтересованы в продукции Sohu?
"Почему бы и нет? Это не будет проблемой, если мы сможем производить хорошие телепередачи. Я не боюсь сообщить вам об этом, и это мои идеи".
Чжан Чаоян впечатлен. Эти два телешоу были популярны в течение многих лет, и это были идеи менеджера Фэна.
Похоже, что то, что сказал менеджер Фэн, все еще возможно.
"Менеджер Фэн, у нас есть еще одна проблема. У нас нет студии звукозаписи для наших программ".
"Просто арендуйте помещение у Пекинской телестанции. Они согласятся, если мы им заплатим. Кроме того, мы можем использовать Большой зал здания "Ветер и дождь" с некоторыми декорациями".
"А?! Как мы можем его использовать? Это даже не настоящая сцена".
"Это только для прослушивания, и вам не нужна нормальная сцена. Вы также можете арендовать несколько небольших театров. Просто посмотрим, что лучше и выгоднее".
"Подождите... Менеджер Фэн, что вы имеете в виду под прослушиванием?" Чжан Чаоян растерялся.
"Вы смотрели кроссталки или певческие конкурсы?" спросил Фэн Юй.
"Я смотрел Кросс-талки раньше. Мне нравится это слушать".
"Верно. Для телевизионной программы сколько нужно выступлений кроссталкеров? А если на нее зарегистрируется много людей? Мы должны выбрать лучшее выступление. Для нашей программы начальный уровень ниже, и любой может участвовать, если он не преступник.
Мы пустим этих участников на прослушивание и выберем лучших для участия в нашей программе. Это сделает шоу лучше и интереснее!".
"О, вы хотите сказать, что мы будем отбирать тех, кто подходит для участия в нашем шоу, через прослушивания, верно?"
"Верно." ответил Фэн Юй. Чжан Чаоян хорошо его понял.
"Но масштаб будет очень большим. Что если на эту программу зарегистрируется слишком много людей? Также, что нам делать, если будет много выдающихся выступлений?"
"Разделим их на четыре сезона. Эта программа будет выходить в эфир еженедельно. Первые десять недель будут использоваться для отбора тех, кто сможет пройти в следующий этап, а последние две недели будут финальными. Талантливые исполнители будут разделены на разные сезоны, и мы можем гарантировать, что они смогут пройти в следующий этап. Таким образом, каждый сезон будет захватывающим. Что касается победителя, просто дайте ему в качестве приза оленя Сонцзян-Ориентал и 1 миллион юаней. О, мы также можем создать агентство и сказать им, что все они имеют шанс подписать контракт с нашим агентством и станут знаменитостями!"
"Менеджер Фэн, не слишком ли высок призовой фонд?"
"Слишком высок? Но если он не будет высоким, это не будет захватывающим. Посмотрите на молодежные конкурсы певцов. Призовой фонд так мал, а победитель может получить только глупый трофей. Что с ним можно сделать? Даже если победитель попадает в труппу культурного искусства, ему платят жалкие деньги. Если они смогут стать суперзвездой, то смогут заработать гораздо больше. Только съемка рекламы может быть больше, чем их годовая зарплата".
"Но как насчет режиссеров и съемочной группы? У нас нет таких сотрудников. Нам нужна опытная команда для производства этого шоу, верно?" спросил Чжан Чаоян.
"Хахаха... Я думал об этом. У меня есть кое-кто на примете на должность главного режиссера. Чэнь Пэйси. Судьями будут Чжу Шимао, На Ин и Аарон Квок. Актерский состав должен состоять из суперзвезд. Что касается освещения, съемочной группы и т.д., этим займется Чэнь Пейси".
В предыдущей жизни Фэн Юя Чэнь Пэйси разругался с CCTV из-за проблем с авторскими отчислениями и был занесен в черный список на много лет.
В этой жизни Фэн Юй помог CCTV оплатить права на вещание. Это не очень большая сумма, но она помогла уладить конфликт. У Чэнь Пэйси все еще были разногласия с CCTV, но они были не такими серьезными. По крайней мере, его не внесли в черный список.
Эти два года Чэнь Пэйси не мог написать хороший сценарий и сидел дома. Когда Фэн Юй сказал ему, что хочет, чтобы он стал режиссером телепрограммы, он заинтересовался. Он снимал фильмы, сериалы, пьесы, но никогда не был режиссером эстрадных шоу.
У Чэнь Пэйси есть своя съемочная группа, а если ее не хватает, он может переманить ее с других телеканалов. Многие люди, работающие на телеканалах, не привыкли работать в условиях жестких ограничений. Но если они смогут перейти на Sohu, у них может получиться лучше.
Фэн Юй выбрал Ма Си в качестве ведущего этой программы. Он сын знаменитого Кросс-болтуна и обладает хорошим чувством юмора. Кроме того, этой программе не нужен хороший ведущий. Фэн Юй хотел пригласить кого-нибудь из CCTV, но получил отказ.
"Менеджер Фэн, плата за производство этой программы будет слишком высокой, и вы установили такой высокий призовой фонд. Не потеряем ли мы деньги?" обеспокоенно спросил Чжан Чаоян.
"Кто сказал? Судьи, режиссеры и съемочная группа, может быть, и стоят дорого, но они сделают нам скидку. В конце концов, они тоже пробуют себя в этом деле, и они мои друзья. Что касается машины и призовых денег, то их спонсирует Bing City Manufacturing Group. Сцену будет спонсировать Lehaha, и мы позволим им сделать несколько рекламных роликов. Другие бренды, такие как Aiwa, Wind, and Rain, Lenovo и т.д., также будут спонсировать эту программу, и все, что нам нужно сделать, это показать их рекламу в перерывах между шоу."
"После того, как эта телепрограмма будет готова, мы позволим CCTV транслировать ее бесплатно. Но они смогут показать ее только один раз и не смогут повторить ее. Кроме того, им не разрешается перемонтировать ее или закрывать какие-либо части отснятого материала. Они должны показывать все рекламные ролики".
"Это равносильно тому, что CCTV помогает нам рекламироваться, и мы платим им за рекламные слоты через эту программу, верно?".
"Да. Начальник станции Цзя согласился, и все будет хорошо, если эта программа будет хорошей. Мы также можем сделать сегмент зрительского голосования во время финала. Мы можем сотрудничать с компанией мобильной связи, чтобы зрители голосовали за победителя с помощью SMS. Мы можем получить от этого определенный доход".
То, что сказал Фэн Юй, - это то, что делали те телепередачи из его предыдущей жизни. Он объединил все эти идеи, чтобы сформировать это. Это определенно будет более популярно, чем другие эстрадные шоу сейчас.
"Не беспокойся обо всем этом. Сейчас вам нужно только создать онлайн-платформу. После того, как эта программа выйдет в эфир, а CCTV не будет делать повторов, люди должны будут прийти на нашу платформу, чтобы посмотреть ее. Независимо от того, будут ли они скачивать ее или смотреть онлайн, число пользователей будет расти. Мы также можем купить права на трансляцию программ других телеканалов, фильмов, сериалов и т.д. В будущем, когда люди захотят посмотреть определенную программу, они могут не знать, на каком канале она идет. Но они будут знать, что она будет доступна на нашем канале Sohu!".
Чэнь Пейси

    
  





  


  

    
      Фэн Юй сказал Чжан Чаояну, что они могут упаковать отобранных участников как знаменитостей и сделать из них суперзвезд в будущем. Но Чжан Чаоян не хочет создавать агентство талантов, так как он не знаком с этой индустрией. Он также не знает, как сделать их знаменитостями.
Так как Чжан Чаоян не хочет создавать агентство, Фэн Юй должен был сделать это.
Когда Фэн Юй ездил в Корею, он познакомился с Вэн Чжицзянем, который работал в корейском агентстве развлечений в качестве руководителя. Его работа заключается в том, чтобы упаковывать знаменитостей и продвигать их.
Хотя Вэн Чжицзянь знаком с продвижением корейских артистов, ему может быть трудно создать агентство талантов. Фэн Юй также не знаком с этой индустрией, так как не замечал ее в своей предыдущей жизни.
В это время Сунь Лицзе из Tai Hua Consultancy сообщил Фэн Юю хорошие новости. Tai Hua Consultancy инвестировала в компанию под названием Huayi Brothers и владела 33% ее акций. Они могут работать с этой компанией.
Фэн Юй не обратил внимания на Tai Hua Consultancy. Они были удивлены, узнав, что он владеет акциями ведущей китайской развлекательной компании в своей прошлой жизни!
Фэн Юй сделал мысленную заметку, чтобы посмотреть, в какие еще компании инвестировал Тай Хуа Консалтанси. Возможно, среди них есть компании с высоким потенциалом.
Сунь Лицзе связался с Huayi Brothers, и они сразу же согласились. Они знают, что люди из этого телешоу получат определенную известность после выхода в эфир, и они могут организовать для них выступления на гала-ужинах по всему Китаю.
Другая причина заключается в том, что они хотят больше сотрудничать с Фэн Юем. Если они смогут заручиться поддержкой Фэн Юя, это будет очень хорошо для компании. Кроме того, если у компании возникнут финансовые проблемы, Фэн Юй сможет им помочь.
Кроме того, братья Хуайи хотят попробовать поработать с продюсерской компанией. В будущем они могут начать снимать собственные телешоу. Кроме того, эта программа будет транслироваться на CCTV и может рассматриваться как сотрудничество с ними.
Вэн Чжицзянь ушел в отставку и присоединился к Huayi Brothers после того, как он ушел в отставку и вернулся. Ван Чжунцзюнь провел с ним собеседование и назначил его заместителем директора по продвижению.
......
"Менеджер Фэн, наконец-то вы здесь. Для меня большая честь познакомиться с вами". Ван Чжунцзюнь тепло поприветствовал Фэн Юя.
В прошлой жизни Фэн Юй несколько раз видел этого человека по телевизору. Он всегда выглядел серьезным, но его младший брат всегда улыбался.
"Спасибо. Я думал о том, чтобы войти в индустрию развлечений. Все это время мне казалось, что наша китайская индустрия развлечений развивается слишком медленно. Я думаю, что первый китайский фильм, который заработал деньги, снял директор вашей компании Фэн, верно? Я вспомнил, что наша компания "Бытовая техника "Ветер и дождь" купила авторские права на этот фильм и выпустила его на VCD".
"Верно. Это то, чем наша компания гордится. Менеджер Фэн, позвольте мне представить вам нашу компанию".
Фэн Юй улыбнулся и махнул рукой. "Не нужно. Я не пойму, даже если вы мне это расскажете. Раз вы все смогли достичь такого уровня, значит, у вас должно быть что-то лучше, чем у других".
Фэн Юй действительно не знает, как работает агентство талантов. Он только знает, что агентство получает комиссионные от работы, порученной его артистам. Тем не менее, то, на что нужно обращать внимание, отличается от других отраслей.
"Как насчет финансового положения компании? Думаю, я должен доложить вам об этом".
"Нет необходимости. Tai Hua Consultancy выделила сотрудников в финансовый отдел, и я верю, что вы все меня не разочаруете".
Фэн Юй очень уверен в себе. Хотя компания Huayi Brothers уже выросла, ее очень легко разрушить, если он захочет. В прошлой жизни Фэн Юя контракт одной из артисток Huayi закончился, и она привела еще 18 знаменитостей, чтобы присоединиться к своему конкуренту.
Фэн Юю не нужно переманивать артистов. Он может просто использовать свои правительственные связи, чтобы внести артистов в черный список. Конечно, Фэн Юй не станет этого делать. С его статусом никто не осмелится попытаться сделать с ним что-то смешное.
"Тогда, менеджер Фэн, почему вы здесь?" Ван Чжунцзюнь был озадачен. Поскольку вы здесь не для того, чтобы узнать больше о компании и посмотреть на счета, зачем вы здесь? Вы хотите поболтать со мной?
Ван Чжунцзюнь никак не мог понять, почему Фэн Юй здесь. Ему просто интересно узнать об этой отрасли.
"Ничего. Могу я осмотреть эту компанию?"
"Конечно. Я провожу вас". Ван Чжунцзюнь тут же встает и идет вперед.
"Просто поводите меня немного".
Фэн Юй вышел вместе с Ван Чжунцзюнем, и они прошли мимо мужчины. Фэн Юй сразу же узнал его. Чэнь Даомин. В прошлой жизни он смотрел все его фильмы и сериалы.
Мимо прошел еще один актер. Эта блестящая голова... Это же Гэ Ты!
Ван Чжунцзюнь увидел выражение лица Фэн Юя и начал рассказывать об артистах своей компании и о том, какую прибыль они принесли компании.
В прошлой жизни Фэн Юя некоторые артисты присоединились к конкурентам Huayi Brothers, из-за чего компания понесла убытки. После этого компания Huayi Brothers стала умнее. Они позволили своим высококлассным артистам купить первоначальные акции компании и стать ее акционерами. Художникам также разрешается открывать свои собственные мастерские.
"Менеджер Ванг, сколько получают артисты?"
"Это зависит от условий контракта и составляет от 50% до 10%".
"А если художник станет знаменитым и захочет получить большую долю?"
"Мы будем действовать в соответствии с контрактом. Артист был подготовлен нами, и мы потратили на него столько ресурсов. Кроме того, это не противоречит закону". ответил Ван Чжунцзюнь.
Фэн Юй покачал головой. "Контракты должны быть гибкими. Если вы будете продолжать в том же духе, эти артисты не станут продлевать контракт с компанией, как только закончится срок его действия. Они почувствуют, что их эксплуатируют. Хотя вы подписали контракт с артистом, вы можете продлить его с ним раньше. Это позволит им почувствовать, что компания относится к ним хорошо, и предотвратит их уход.
В конце концов, артисты - основной источник дохода компании".
"Что вы имеете в виду под гибкостью?"
"Это значит, что если артист становится популярным в течение одного года, то это может быть просто удачей. Но если артист продолжал быть популярным более двух лет, и вы считаете, что у артиста есть потенциал для продолжения этой популярности, вы можете увеличить его заработок. Таким образом, артисты захотят продлить контракт с компанией, а не переходить в другие компании. Это касается и менеджеров артистов и т.д. Не назначайте им фиксированную зарплату, сделайте ее гибкой. Это будет мотивировать их работать усерднее".
"Если артист высшего уровня хочет уйти, поощряйте его к созданию личной студии и продолжайте предоставлять ему ресурсы компании. Это даст им больше свободы и не позволит им чувствовать себя скованными. Когда в будущем компания выйдет на биржу, предоставьте артистам, включая топ-менеджеров, возможность купить первоначальные акции компании. Они будут относиться к этой компании как к своему дому".
Ван Чжунцзюнь был ошеломлен тем, что сказал Фэн Юй.
Примечания переводчика:
Братья Хуайи

    
  





  


  

    
      Фэн Юй счастливо улыбнулся, увидев потрясенное лицо Ван Чжунцзюня. Вот чем занимаются братья Хуайи в будущем.
Используют методы Ван Чжунцзюня, чтобы давать ему советы. Это... замечательно!
Ван Чжунцзюнь обдумал слова Фэн Юя и решил, что в этом нет ничего плохого. Это может быть более хлопотным для руководства, но, как сказал Фэн Юй, компания может сохранить артистов.
"Менеджер Ван, артисты нашей компании выезжают за границу для развития своей карьеры?"
"Менеджер Фэн, пожалуйста, обращайтесь ко мне по имени. Я не смею называть вас менеджером. Артисты нашей компании сейчас выезжают за границу, но они сосредоточены только на Юго-Восточной Азии". Ван Чжунцзюнь чувствовал себя неловко, когда Фэн Юй называл его менеджером Ваном. Кто осмелится позволить Фэн Юю называть его менеджером в Китае?
"Тогда я буду обращаться к вам Чжунцзюнь. Вы упомянули Юго-Восточную Азию... Вы имеете в виду отправку туда певцов для выступлений или актеров для продвижения своих фильмов?"
"Да".
"Этого недостаточно. Вы должны подумать о том, как позволить им стать суперзвездами за границей. Лучшее решение - позволить артистам работать над проектами, которые пользуются популярностью у зарубежных зрителей".
Ван Чжунцзюнь устало улыбнулся. "Менеджер Фэн, это слишком сложно. Наша китайская культура может быть легко принята в Азии, но она сильно отличается от западной. Мы можем думать, что фильм хорош, но западным людям он не интересен".
Фэн Юй улыбнулся. "Тогда вам следует использовать простую сюжетную линию. Нам не нужно снимать глубокие, заставляющие задуматься фильмы, а просто сосредоточиться на коммерческих фильмах. Сюжет фильма важен, но визуальные эффекты не менее важны. Посмотрите на западные блокбастеры. Все они имеют отличные визуальные эффекты, почему мы не можем учиться у них? Сюжет должен быть более простым и должен демонстрировать индивидуальный героизм. Это соответствует ценностям западных людей, и это не является неприемлемым здесь".
В прошлой жизни Фэн Юя многие попкорн-фильмы имели простые сюжеты, но были хитом. Это происходит из-за захватывающих визуальных эффектов.
Многие люди ходят в кино только для отдыха, а сколько их там, чтобы оценить искусство?
Все художественные фильмы идут плохо. Неважно, насколько хорошо вы сыграли в фильме или получили различные награды, это бесполезно, если никто не хочет его смотреть.
Киноиндустрия может быть процветающей не благодаря этим фильмам, отмеченным наградами. Фильмы должны привлекать зрителей, чтобы стать кассовым хитом.
Некоторое время назад Гонконг занимал второе место в мире по производству фильмов, там было более 100 кинокомпаний.
Но из-за мер по сокращению расходов качество гонконгских фильмов упало. Гонконгская киноиндустрия переживала спад, пока не вышел фильм. Этот фильм возродил гонконгскую киноиндустрию и смог снова выйти на западные рынки.
"Если сюжет будет слишком простым, не будет ли история слишком прямолинейной?" с тревогой спросил Ван Чжунцзюнь.
"Посмотрите на наши традиционные фильмы о боевых искусствах. Там сюжеты очень просты. А убивает Б. Сын Б, С, начинает упорно тренироваться и мстить А. В это время дочь А, Д, влюбляется в С. Большинство людей поймут такие фильмы, и то, что люди хотят увидеть, это боевые сцены. Ты дерешься со мной, я с тобой и т.д. Сколько людей в то время любили смотреть такие фильмы? Американцы просты и могут легко понять это".
"Мы можем повторить тот же сюжет. Но мы должны сделать его в современном времени, а не как костюмный фильм. Бои плюс романтика, а может быть, добавить в него элементы комедии. Это задатки коммерческого фильма. Это просто".
"Но даже после того, как мы сняли этот фильм, ни одна западная компания не купит его". Эти два года братья Хуайи пытались экспортировать свои фильмы. Но они потерпели неудачу на рынке США, а в Европе никто не интересуется. Почему они отправили свои фильмы на Венецианский и Каннский кинофестивали? Они просто хотят продать свои фильмы.
Вы не можете продать свои фильмы, потому что не нашли нужного человека". Компания Wind and Rain Electronics работает с несколькими крупными кинокомпаниями в США. Я могу помочь представить им ваши фильмы".
Но вы все должны следовать тому, что я сказал. Простой сюжет, хорошие визуальные эффекты, а комедийная часть должна быть с использованием физической или лицевой экспрессии. Язык и слова не подойдут".
"Кроме того, в США есть большое агентство по поиску талантов, которое претендует на звание №1 в мире. Оно называется Creative Artists Agency. Попробуйте поработать с ними, чтобы продвигать наших артистов на американском и международном рынках. В обмен мы можем привести их клиентов на наш китайский рынок".
Экономика Китая сейчас быстро развивается, и киноиндустрия начинает подниматься. В последние несколько лет все больше фильмов приносят прибыль. Кроме того, компания Wind and Rain Electronics контролировала авторские права на диски и помогла обуздать пиратство. Это привело к тому, что на рынке стало меньше пиратских дисков. Некоторые малобюджетные фильмы могут вернуть свой капитал за счет продажи VCD и DVD.
Запад всегда пытался выйти на китайский рынок. В Китае большое население, и даже если 1% населения посмотрит их фильм, они получат высокую прибыль.
"Легко привезти зарубежных артистов, но трудно отправить наших артистов за границу".
"Вот почему я сказал, что у артистов должны быть выдающиеся работы. Независимо от песен или фильмов, они должны быть адаптированы для западных людей, чтобы артист завоевал там популярность. Некоторые гонконгские певцы так прославились за границей и даже могут проводить там концерты, несмотря на то, что кавказцы не понимают, что они поют".
"И еще одно. Вы должны знать, что многие знаменитости начинали с рекламы, верно? Мы можем позволить китайским знаменитостям рекламировать некоторые товары и дать возможность западным людям познакомиться с ними, прежде чем они будут сниматься в кино и т.д.".
На Западе многие кинозвезды начинали с рекламных роликов. Некоторые актеры стали знаменитыми благодаря рекламным роликам, в которых они снимались.
"Менеджер Фэн, я понимаю. Я напишу подробный план и экспортирую наших артистов на Запад". заявил Ван Чжунцзюнь.
"Правильно. Сначала ты должен быть уверен в себе.
Если вы даже не верите, что это сработает, как это может быть успешным? Давай, сделай это! Я прикрою тебя!"
Примечания переводчика:
Infernal Affairs

    
  





  


  

    
      Объявление о прослушивании вышло в свет. Главный приз в 1 миллион юаней и восточный олень сразу же стали заголовками всех крупных газет. Никто никогда не видел таких привлекательных призов ни в одном конкурсе.
Это супершоу талантов стало знаменитым еще до выхода в эфир.
До возрождения Фэн Юя даже 10 миллионов призовых денег не привлекли бы внимания СМИ, если бы вы не заплатили газетным агентствам.
Прослушивание началось. В течение месяца прослушивания будут проводиться в 8 отдельных местах, и каждое место отберет 12 победителей для шоу. Затем участники примут участие в записи на студии. После редактирования скучных частей или повторяющихся выступлений, она будет показана зрителям.
"Нана, пойдем. Я приведу тебя посмотреть интересную программу".
Фэн Юй привел Ли На в студию звукозаписи Пекинского телеканала. Эта студия невелика и вмещает всего около 500 зрителей. Сцена огромная, за ней находится большой экран. На вершине сцены стоят три больших креста. Всем интересно, что это за кресты.
"Это Аарон Квок?" взволнованно спросила Ли На.
"Да. Это он. Если вам нравятся его песни и танцы, я приглашу его выступить на День труда".
"Да... да... да... Он - король танцев Азии".
Фэн Юй улыбнулся и покачал головой. Каждый год кого-то называют королем танцев, и это не относится к профессиональным танцорам. В прошлой жизни Фэн Юй знал более дюжины "танцующих королей" из Кореи, Тайваня, Гонконга, Японии и даже Таиланда.
Эти короли танца не боятся критики со стороны людей, ведь чем больше людей их критикуют, тем большую известность они получат.
"Дамы и господа, зрители перед телевизорами и компьютерами, спасибо вам за то, что смотрите "Songjiang - Super Talent Show". Это шоу спонсируется компанией Songjiang Motors. Я - ваш ведущий, Ма Си".
Программа началась, и зрители захлопали. Все билеты для зрителей были проданы.
Хотя этот билет не считается дорогим, он стоит дороже, чем билет в кино. Доход от продажи билетов на эпизод может немного увеличить бюджет программы.
На экране позади Ма Си появился гигантский логотип компании Songjiang Motors. С одной стороны сцены припаркован восточный олень, на котором четко написаны слова "Восточный олень".
"Давайте поприветствуем наших трех судей. Первый судья - наш актер №1 в театральных постановках и мужчина мечты многих женщин, Чжу Сымао..."
"Наш второй судья - самая популярная певица Китая, чьи альбомы продаются более чем в дюжине стран. Ее песни - фавориты всех времен. На... Йинг!"
"Третий судья - король танцев Азии, один из четырех небесных королей Гонконга, Аарон Квок!".
Появились три судьи, и зрители закричали от восторга. На шоу были назначены люди, которые сидели среди зрителей и подбадривали остальных.
Если бы это была популярная программа, им не нужно было бы этого делать. Но это новая программа, и они не могут допустить ошибок.
"Songjiang Super Talent Show" спонсируется компанией Wind and Rain Electronics. Wind and Rain - технология изменит вашу жизнь. Это шоу также спонсируется Lehaha Group. Lehaha - ведущая мировая компания по производству напитков. Спонсором шоу также является группа Jianlibao. Цзяньлибао, чудодейственная вода с Востока...".
После серии рекламных лозунгов, зрители в прямом эфире стали проявлять нетерпение, и Ма Си пошутил. "Я понял, что ведущему этой программы не нужно делать ничего, кроме как читать рекламные слоганы".
Зрители и судьи рассмеялись.
Ма Си быстро объяснил правила этого конкурса, и все поняли, для чего нужны эти три крестика. Это для судей, чтобы показать, нравятся ли им выступления.
Зрители почувствовали, что это что-то новое, так как судьи проверяли свет. Красный означает "стоп", а зеленый - что участник может переходить к следующему этапу. Это интересно.
Первый участник поднялся на сцену, и зрители были шокированы. Почему этот человек выглядит как фермер?
Его одежда слишком потрепана. Как такой человек, как он, может выступать на телевидении?
"Добрый вечер, судьи и все остальные". Этот человек говорил на северо-восточном диалекте, и зрители сразу почувствовали, что это шоу будет скучным.
После простого самопредставления мужчина кивнул в сторону сцены, и зазвучала музыка.
"... давай... давай... давай встретимся в 98... давай... давай... давай встретимся в 1998...".
Аудитория ошеломлена, когда мужчина начал петь. Почему голос этого потрепанно одетого фермера звучит как у девушки?
На Йинг была потрясена еще больше. Этот голос похож на голос Фэй Вонг, которая пела эту песню вместе с ней!
Песня закончилась, и все зааплодировали.
Ли На также радостно кричала рядом с Фэн Юем. "Он потрясающий! Как он может так хорошо петь?!"
Фэн Юй улыбнулся и промолчал. Это была его идея - позволить этому человеку выступить на открытии. Такой контраст между его внешностью и вокалом привлечет зрителей и не даст им переключить канал.
На Ин задала первый вопрос. "Как ты можешь так хорошо петь? Вы посещали профессиональные курсы пения?"
"Я фермер и раньше не учился пению. Моя семья даже не может позволить себе отправить меня в школу. После окончания средней школы я начал работать на ферме моей семьи. Мое хобби - пение, и мне нравятся ваши песни. Конечно, я также люблю слушать песни учителя Квока".
Аарон Квок ответил своим мандарином с гонконгским акцентом. "Ваш вокал не подходит для исполнения моей песни".
"Это потому, что я не могу танцевать, как вы".
Зрители рассмеялись, поняв, что этот дряхлый фермер весьма юмористичен.
"Какие еще песни вы можете спеть?" спросила На Ин.
"Я знаю все ваши песни. В прошлом я купил плеер Aiwa Walkman и слушал ваши кассеты. Когда отец узнал об этом, я получил от него взбучку, потому что моя семья тогда была очень бедной. На деньги, потраченные на покупку плеера, можно купить много муки...".
Многие люди, включая На Ин, были тронуты его историей".
Трое судей единогласно решили зажечь зеленый свет.
Ли На сердито смотрит на Фэн Юя. "Он такой жалостливый и трудолюбивый. Почему ты смеешься над ним?!"
"Я рад за него". ответил Фэн Юй.
На самом деле, Фэн Юй знал, что этот человек может показаться жалким. Но он не сказал аудитории, что его семья сейчас владеет несколькими сельскохозяйственными машинами, такими как комбайны, тракторы и т.д., и арендует большой участок земли. Его годовой семейный доход составляет не менее 300 000 юаней, что намного больше, чем у средних семей рабочего класса. Кроме того, им приходится работать только менее шести месяцев в году.
Но почему этот фермер не сказал всего этого? Потому что Фэн Юй сказал съемочной группе, что каждый участник должен рассказать историю о своих трудностях, когда судьи спросят. Но история не должна быть фальшивой! Когда этот участник пришел в студию, он был в костюме!
Но этот парень очень умен и хорошо умеет рассказывать истории. Благодаря его поношенной одежде и густому акценту, все зрители болели за него!
Первое выступление прошло успешно!

    
  





  


  

    
      Следующие несколько выступлений все очень хорошие, и один участник был исключен. В рассказе этого участника было слишком много лазеек, и Чжу Сымао разоблачил его. Это повлияло на впечатление судей о нем, и они исключили его.
Несмотря на то, что участник был исключен, зрители ликовали. Все они считали, что судьи поступили правильно. Этот участник не был честен и хотел обмануть их!
После окончания записи зрители в прямом эфире обсуждали выступления, когда выходили на сцену. Все они считают, что это шоу фантастическое, и хотели бы вернуться, чтобы посмотреть запись следующего эпизода. Но они задаются вопросом, смогут ли они достать билеты.
Кто-то пожаловался, что площадка слишком мала, так как вмещает всего 500 человек. Лучше бы его провели на большой сцене, как на гала-ужине в честь Весеннего фестиваля.
По дороге домой Ли На также рассказывает о выступлении и участниках.
Ли На спросила Фэн Юя, действительно ли концепция этого шоу принадлежит ему, и действительно ли все участники отбираются на прослушивании?
Фэн Юй рассмеялся. "В первых сезонах этого шоу участники отбираются на прослушиваниях. Но в будущем все может измениться. Также не стоит серьезно относиться к рассказам этих конкурсантов. Хотя они не лгут, они утаили некоторую информацию".
"Вы все собираетесь заранее определить победителя или манипулируете конкурсантами?" спросил Ли На с выражением "меня не проведешь".
"Мы подготовили кое-что в качестве запасного плана, но не использовали его. Мы дадим больше эфирного времени тем участникам, которые громче всех аплодировали во время монтажа, или удалим неудачные выступления. Победитель будет определяться не нами, а популярностью конкурсантов".
"Популярность конкурсантов? Что вы имеете в виду?" с любопытством спросила Ли На.
"Ты узнаешь, когда придет время. Это не будет сюрпризом, если я сообщу тебе сейчас. Это как волшебный фокус. Если ты знаешь, как он работает, ты все равно удивишься?"
"Хорошо. Когда будет следующая запись?" взволнованно спросила Ли На.
"Послезавтра. Вы хотите посмотреть запись? Я попрошу их зарезервировать для нас два места".
.......
Неделю спустя "Шоу суперталантов" вышло в эфир в субботу вечером на CCTV 2. Неделю назад CCTV рекламировал это шоу во всех своих эстрадных программах.
Многие зрители ждали начала программы перед своими телевизорами, и большинство из них ожидали увидеть трех судей.
Некоторые узнали об этом шоу от своих друзей, которые смотрели его в прямом эфире в студии.
Но гораздо больше зрителей смотрят передачу потому, что получили SMS-сообщение, в котором их просили посмотреть "Songjiang - Super Talent Show" на CCTV 2 в субботу в 20:10!
SMS-маркетинг. Это первый случай использования SMS-маркетинга в Китае.
Все удивлены SMS, и им также интересно, что это за шоу. Действительно ли оно такое интересное? Победитель получит большой денежный приз и автомобиль, а программа даже пригласила Аарона Квока быть судьей.
Шоу началось, и первое выступление потрясло всех телезрителей.
Этот фермер может так хорошо петь женским голосом?! Услышав трогательную историю фермера, они подсели на эту программу.
Различные мнения судей - еще одна изюминка шоу, а гонконгский акцент Аарона Квока на мандаринском языке также вызвал смех.
После выхода первого эпизода это шоу взорвало Интернет-форумы. Никто не ожидал, что CCTV выпустит в эфир такое креативное и интересное эстрадное шоу.
Сообщения об этой программе появились в блогах Sina, на форумах Sohu и Baidu. Но есть еще много людей, которые не увидели ее по телевизору.
"Я говорю вам всем... это "Шоу суперталантов" просто фантастика. Один участник - фермер, но поет он замечательно!"
"Нет. Выступление акробата лучше. Это передалось в его семье и раньше не исполнялось на сцене".
"Нет! Эта танцовщица более выдающаяся. Она даже сломала ногу во время танцевальной практики!"
"Вы все ошибаетесь! Самым впечатляющим является тот парень, которого Чжу Сымао поймал на лжи.
Его выступление было хорошим, но в итоге он получил три креста! И правильно сделал!"
Это первый случай, когда эстрадное шоу стало предметом обсуждения в городе. Конечно, это также связано с тем, что его продвигают сайты, и всем нравится эта программа.
Программа быстро стала популярной, и это произошло гораздо быстрее, чем ожидалось. Конечно, Фэн Юй был единственным, кто ожидал этого.
Отзывы в Интернете об этом шоу в основном положительные, но есть и критика.
"О чем думает CCTV? Почему они не повторяют такое хорошее шоу? Ладно... У CCTV слишком много программ, и нет ни одного таймслота для повторов. Но я хочу посмотреть его снова".
"Это верно. Те эстрадные шоу в прошлом повторялись по крайней мере три раза в неделю, и все же они не повторяют такое хорошее шоу. Неужели руководители CCTV сошли с ума?"
"Я слышал, что эта программа не производится CCTV. Эта программа была записана в студии пекинского телеканала. Там работает мой шурин!".
"Что? Эта программа не производится CCTV?! Вы шутите? CCTV - главный телеканал нашей страны. Почему они будут показывать чужую программу?"
"Я думаю, это правда. После окончания передачи я посмотрел титры. Производственное подразделение не CCTV".
Интернет-форумы снова взорвались, и многие люди посчитали, что подразделение, которое произвело эту программу, является дочерней компанией CCTV.
Но еще больше людей интересуются, будет ли эта программа снова показана по телевидению.
Пока интернет-форумы продолжали обсуждать эту программу, кто-то упомянул, что эта программа доступна на канале Sohu.
Тогда люди поняли, что у Sohu есть онлайн-канал и права на трансляцию этого шоу.
Некоторые люди начали скачивать шоу на канале Sohu, а некоторые с более высокой скоростью интернета смотрели его онлайн. Но они поняли, что качество не очень хорошее, если смотреть в потоковом режиме. Скачанное видео намного четче.
......
На следующий день после выхода шоу в эфир. Начальник станции Цзя просматривает вчерашний отчет о телевизионных рейтингах.
В общем рейтинге самой рейтинговой программой по-прежнему остаются новости, а на втором месте - "Супершоу талантов". Это также самый высокий рейтинг среди всех программ в том же таймслоте.
Первый эпизод эстрадного шоу, получивший наивысший рейтинг в таймслоте, еще никогда не случался.
Начальник станции Цзя вне себя от счастья, он принял правильное решение работать с Sohu!
Ему не терпится увидеть, насколько высокими будут рейтинги этой программы.

    
  





  


  

    
      "Менеджер Фэн, вы хотите, чтобы я участвовал в эстрадном шоу?" Чжун Цинсянь в шоке посмотрел на Фэн Юя. Он недоумевал, почему Фэн Юй позвал его.
Чжун Цинсянь теперь редко соглашался на интервью. Он понял, что нахождение в центре внимания повлияет на его личную жизнь, и наконец-то понял, почему Фэн Юй не хочет появляться в СМИ.
"Все верно. Это не эстрадное шоу. Это эстрадная программа о стартапах и инвестициях. Мы позволим тем людям, которые хотят получить финансирование, появиться на этом шоу и представить свой бизнес. В то же время мы можем инвестировать в эти новые стартапы".
В прежней жизни Фэн Юя в Китае было более десятка подобных шоу. Все судьи - известные инвесторы-ангелы, такие как Чжун Цинсянь, Ши Дачжу, Лю Чуаньчжи и др. Все они - известные предприниматели.
Благодаря этим шоу они нашли стартапы, в которые стоит инвестировать, а также продемонстрировали свою харизму. Зрители открывают их юмористическую сторону, и они перестают быть загадочными и недосягаемыми.
Некоторым из них нравится появляться на телевидении и быть обожаемыми зрителями.
"Пусть те люди, которые ищут финансирование, появятся в этой программе, а я буду судьей и инвестором?".
"Именно так. Разве у вас нет инвестиционной компании? Но по сравнению с Tai Hua Consulting, у вашей компании не так много проектов для инвестирования. Главная причина в том, что ваша компания недостаточно известна. Но после выхода этой программы в эфир ваша инвестиционная компания станет известной. Если вы сможете инвестировать в хорошие предприятия, вы получите высокую прибыль".
Чжун Цинсянь является председателем Ассоциации предпринимателей Чжэцзяна. Тем не менее, его инвестиции сосредоточены в основном в провинции Чжэцзян, чтобы помочь жителям его родного города. Инвестиции Tai Hua Consulting осуществляются по всему Китаю.
Хотя некоторые из инвестиций Чжун Цинсяня потерпели неудачу, многие из них оказались успешными. Прибыль от этих успешных предприятий в несколько раз превышает его инвестиции.
Не говоря уже об инвестициях в интернет-компании.
Отдача в десятки и даже сотни раз превышает первоначальные инвестиции!
"Кроме меня, кого еще ты пригласил?" Чжун Цинсянь знала, что Фэн Юй точно не будет участвовать в этом шоу.
"Лю Чуаньчжи, Сунь Лицзе, Лю Юнхао и Ши Дачжу".
Среди этих людей Лю Чуаньчжи больше всего любит помогать другим. В прошлой жизни Фэн Юй был председателем многих ассоциаций и организаций, так как помогал многим людям. Многие успешные бизнесмены имеют состояние выше, чем у Лю Чуаньчжи. Тем не менее, все они выдвинули его кандидатуру на пост председателя. Это показывает, насколько он влиятелен.
Когда Фэн Юй позвонил Лю Чуаньчжи, чтобы пригласить его, тот с готовностью согласился. Он также считал, что эта программа может помочь многим молодым китайским предпринимателям.
Сунь Лицзе тоже сразу же согласился. Хотя он руководит крупным фондом, у него гораздо меньше опыта, чем у остальных.
Лю Юнхао стал инвестором-ангелом два года назад. Фэн Юй поддержал его программу Guangcai, и он очень уважает его.
Фэн Юю пришлось некоторое время уговаривать Лю Йонгао, прежде чем он согласился.
Что касается Ши Дачжу, то он согласился без колебаний. Фэн Юй помог ему, вложив в него деньги, и позволил ему вернуться с грани банкротства. Хотя его бизнес сейчас идет хорошо, он не удовлетворен. Он все еще хочет сделать другие инвестиции. Посмотрите, как успешна компания Tai Hua Consulting. Он также не хочет класть все яйца в одну корзину.
Эти пять судей - лучшие бизнесмены Китая. Даже если другие телеканалы захотят скопировать эту программу, они не смогут заполучить таких "суперзвездных" судей.
Кроме того, эта программа будет транслироваться на CCTV, и никакие другие телеканалы не смогут составить им конкуренцию. Также эта программа поддерживается каналом Sohu.
"Можете ли вы рассказать мне больше об этом шоу? Как оно будет работать?" спросил Чжун Цинсянь.
"Сначала предприниматели должны будут представить коммерческое предложение. Это то же самое, что и все инвестиции.
После этого вы все получите по несколько человек от своих компаний, чтобы сформировать отборочную комиссию для выбора выдающихся предложений."
"Представители отобранных предложений должны будут пройти собеседование. Вы пятеро возьмете с собой по два помощника для проведения собеседований. Один из ваших помощников будет отвечать за отбор перспективных кандидатов, а другой - за проверку. Предприниматели, прошедшие собеседование и отбор, должны будут подготовить свои материалы и работать с телевизионной съемочной группой."
"После этого будет запись. Вы все сможете на месте решить, хотите ли вы инвестировать в этих предпринимателей. Если вы решите инвестировать, будет предоставлен персонал для облегчения бумажной работы и заключения контрактов. Через некоторое время в программе появится информация о том, как идут дела у предпринимателей после получения финансирования".
Чжун Цинсянь неожиданно спросила. "Я не буду спрашивать, сколько времени это займет. Но что, если бизнес провалится?"
"Пусть провалится. После того, как вы все вложили деньги в эти компании, вы наверняка окажете им помощь. Если компания все же не сможет добиться успеха, значит, вы все сделали неудачные инвестиции. Кроме того, инвестиции связаны с риском. Ни одна венчурная инвестиция не может гарантировать успех".
"Как долго будет длиться запись этой программы?".
"Подготовительный этап займет от одного до двух месяцев, так как нам нужно найти участников, проверить их информацию и провести отбор. Запись будет быстрой и займет менее двух недель. После этого мы смонтируем отснятый материал в более чем десять эпизодов, которые будут выходить в эфир еженедельно. Когда все эпизоды выйдут в эфир, некоторые компании должны достичь определенных результатов, и тогда мы покажем их текущее положение".
Фэн Юй объединил элементы всех телевизионных программ о предпринимательстве, которые он смотрел в своей предыдущей жизни.
"Или мы можем разделить это шоу на разные этапы.
Первый сезон будет посвящен венчурным инвестициям, а второй - оценке стартапов. Это означает, что мы будем проверять текущий прогресс стартапов. Во время второго сезона вы все станете индивидуальными экспертами".
"Почему индивидуальным экспертом?"
"Во время первого сезона вы не будете инвестировать в одни и те же стартапы. Все вы выберете разные стартапы, а участники будут разделены на пять команд. Таким образом, пять судей будут соревноваться в том, кто получит самый высокий процент прибыли. Это станет более интересным и захватывающим".
Чжун Цинсянь нахмурился. "Мы будем соревноваться друг с другом через эти стартапы? Разве это хорошая идея?"
"А что в этом плохого? Разве победа или поражение повлияют на твой нынешний статус? Кроме того, разве ты не находишь это очень интересным? Даже если некоторые из этих предпринимателей потерпели неудачу, но они талантливы в других областях. Вы все равно можете привлечь их в свою компанию. В то же время, вы можете указать на их недостатки или даже уволить их".
Чжун Цинсянь задумался на некоторое время. Даже если инвестиции провалятся, сколько денег он может потерять? Кроме того, это станет интересным.
"Хорошо. Я согласен. Я могу сказать, что это только твоя идея, и производство этой программы еще не началось, верно?"
Фэн Юй улыбнулся. "Мне нужно, чтобы вы все согласились, прежде чем я смогу заставить их начать производство. Не волнуйтесь, съемочная группа уже начала продвижение, и вы должны быть готовы начать читать деловые предложения."

    
  





  


  

    
      Передав производство программы своим людям, Фэн Юй отправился в агентство.
Ху Ран привел нескольких своих людей на собеседование. Они будут брать интервью у магната-тяжеловеса, и Ху Ран должен был сам проводить интервью. Когда Фэн Юй появился, он заметил Чжоу Кэсинь в главном офисе, и та тоже увидела его.
Чжоу Кэсинь почувствовала, что ее сердце бешено колотится. Хотя она знает, что Фэн Юй женат, она все равно не может его забыть. В глубине души она хочет быть с ним вместе.
Заместитель главного редактора принял Фэн Юя и доложил о текущей ситуации в агентстве. Через некоторое время продажи журнала выросли, в настоящее время он является одним из лучших деловых журналов в Китае, и у него есть преданные читатели.
Но подписка на электронный журнал все еще не очень хороша, так как многие люди все еще не привыкли платить за чтение в интернете. Электронный журнал использовал несколько мер безопасности для предотвращения пиратства, например, нельзя копировать и вставлять и т.д. Однако это не помешало людям использовать другие формы для копирования.
Ху Ран спросил Фэн Юя, не следует ли им прекратить выпуск электронного журнала, так как он приносит убытки и тратит их ресурсы. Сосредоточение на печатных журналах принесет больше прибыли.
В конце концов, премия Ху Рана привязана к прибыли агентства. Если агентство не приносит прибыли, как он может просить о высокой премии? Когда он приехал в Китай, он хотел заработать немного денег, прежде чем вернуться на родину.
Но после того как Ху Ран начал работать в компании, он почувствовал, что ничего не теряет. Это была его мечта - открыть бизнес-журнал, а его зарплата очень высока. Более того, до этого он работал в Enron. Посмотрите на Enron сейчас.
После того как заместитель главного редактора закончил свой доклад, Фэн Юй бесстрастно спросил. "Как продвигается работа по подготовке новых сотрудников? Мы не можем продолжать набирать репортеров и редакторов из других агентств. Мы также должны готовить своих сотрудников, особенно женщин-репортеров. Когда дело доходит до интервью, женщины-репортеры имеют преимущество".
Заместитель главного редактора задумался на некоторое время. Главный редактор хорошо относился к Чжоу Кэсинь, и она считалась новым сотрудником.
"У нас есть новый сотрудник, Чжоу Кэсинь, которая весьма выдающаяся. Ей удалось взять интервью у некоторых людей, к которым мы даже не можем получить доступ. Ее статьи также хорошо написаны, и она всегда может получить эксклюзивные новости. Агентство подготовило ее, и теперь она самостоятельна".
Фэн Юй кивнул. "Позови Чжоу Кэсинь. Позвольте мне поговорить с ней".
Чжоу Кэсинь вошла в комнату переговоров с заместителем главного редактора, а тот, увидев взгляд Фэн Юя, быстро вышел из комнаты.
Не успел Фэн Юй заговорить, как Чжоу Кэсинь села напротив него. "О, наш большой босс здесь для инспекции.
"Как вы думаете, стоит ли этот бизнес моего времени, чтобы приехать и провести инспекцию? Я приехала в Шанхай, чтобы увидеться с вами".
Чжоу Кэсинь увидела обручальное кольцо на руке Фэн Юя и почувствовала, что у нее защемило сердце. "Ты спокойно женился. Похоже, у вас хорошая жизнь. Что случилось? Тебе недостаточно одной женщины?"
Фэн Юй смущенно улыбнулся и ничего не ответил. По тону Чжоу Кэсинь он понял, что она все еще думает о нем. Если нет, то она не будет ревновать.
В душе Фэн Юй обрадовался.
"Почему ты молчишь? Не боишься, что твоя жена узнает, что ты здесь?"
"Она знает".
Чжоу Кэсинь потрясена. Хотя между ними ничего не было, она все равно чувствовала себя виноватой.
"Она знает и все равно хочет выйти за тебя замуж?".
"Она любит меня, и она знает, что я люблю ее":
"Тебе повезло, что ты нашел женщину, которая может это терпеть".
"Я рассказал ей о наших прошлых жизнях".
"Она тебе верит?!" удивилась Чжоу Кэсинь. Если бы Фэн Юй не рассказал ей о ее сокровенных тайнах, она бы никогда ему не поверила.
"Она знает, что я никогда не солгу ей".
"И вот как ты ее убеждаешь? Она просто дура, раз поверила тебе". Хотя Чжоу Кэсинь сказала это, она также ругала себя за то, что была дурой. Почему она до сих пор думает о Фэн Юе?
Человек, который ей нравится, должен быть "вторым самым красивым человеком на земле".
Но когда она встретилась с Фэн Юем лично, "второй самый красивый человек на земле" и Фэн Юй объединились. Может ли это быть судьбой?
"Ты хочешь, чтобы я была с тобой? Тогда ты осмелишься посмотреть со мной кино?" Чжоу Кэсинь провоцирует его и сама с нетерпением ждет этого.
Фэн Юй кивнул. "Пойдем. Какой фильм ты хочешь посмотреть?"
После работы Фэн Юй заехал на стареньком Songjiang - Olympic модели, чтобы забрать Чжоу Кэсинь с перекрестка недалеко от агентства, чтобы привезти ее в кинотеатр.
"Привет, я хочу два билета на ." сказала Чжоу Кэсинь у кассы.
Чжоу Кэсинь хотела посмотреть этот фильм, но ей не с кем было пойти. Этот фильм не подходит для просмотра в одиночку.
"Извините. Показ этого фильма закончился. Пожалуйста, выберите другой фильм".
Показ закончился?!
Чжоу Кэсинь замерла. Она больше всего хотела посмотреть именно этот фильм, но показ закончился.
"Что случилось?" Фэн Юй в солнцезащитных очках подошел к ней.
"Показ фильма закончился. Пойдем. Я не хочу смотреть другие фильмы". Чжоу Кэсинь разочарован.
Фэн Юй остановил Чжоу Кэсинь. "Подожди минутку. Позволь мне позвонить".
Фэн Юй подошел к прилавку и сказал продавцу билетов. "Дайте мне номер телефона вашего менеджера. Я хочу поговорить с ним".
"Сэр, это бесполезно, даже если вы пожалуетесь нашему менеджеру". Показ этого фильма уже закончился". Продавец билетов ответил.
"Откуда вы знаете, что ваш менеджер не хочет показывать этот фильм для меня? Это ведь не такая уж большая проблема - дать мне его номер, верно?" Фэн Юй улыбнулся.
Продавец билетов увидела уверенную улыбку Фэн Юя и подумала, что у него есть какие-то связи. Она быстро передала Фэн Юю карточку с именем своего менеджера.
Фэн Юй подошел к углу. "Здравствуйте, вы менеджер Сунь? Я хочу, чтобы ваш кинотеатр показал фильм для меня. Я закажу пока кинотеатр... да... зарезервирую для меня зал. Я компенсирую все ваши убытки. Хорошо. Я буду ждать вас".
"Дайте мне два попкорна и две освежающие колы. Спасибо."
Продавец билетов в шоке смотрит на Фэн Юя.
Этот человек покупает попкорн и ждет здесь?! Менеджер согласился показать этот фильм? Но его сняли, так как никто не смотрит, а DVD с этим фильмом закончился. Если они действительно хотят посмотреть его, они могут просто купить DVD.
Через некоторое время прибежал мужчина. Фэн Юй подошел к нему и отвел его в сторону.
"Это вы тот, кто хочет забронировать весь кинотеатр?"
"Да. Сколько это будет стоить?"
"Это будет чуть больше 25 000 юаней. Я могу дать вам скидку. 25 000 ЮАНЕЙ". Билеты в кино в это время не дорогие, и это также не пиковый период.
"Хорошо. Могу ли я воспользоваться кредитной картой?"
Через пять минут менеджер кинотеатра привел Фэн Юя и Чжоу Кэсинь в зал 3 и закрыл дверь.
Фэн Юй улыбнулся. "Фильм начинается. Я могу позволить вам смотреть любые фильмы, которые вы захотите".
Китайская одиссея 2002

    
  





  


  

    
      Это простой фильм об истории любви двух пар, в котором есть немного комедии и песен.
В кинотеатре только Фэн Юй и Чжоу Кэсинь смотрят эту романтическую комедию.
Фэн Юй видит, что Чжоу Кэсинь нравится этот фильм, и продолжает смеяться. Но Фэн Юй сосредоточился не на фильме.
Фэн Юй несколько раз тянулся к Чжоу Кэсинь, чтобы обнять ее, но никак не мог прикоснуться к ней. Наконец, их руки соприкоснулись, и Фэн Юй быстро схватил ее за руку и не отпускал.
Это было похоже на первый раз, когда они держались за руки в прошлой жизни Фэн Юя. Такое случалось, когда они смотрели фильмы, и он никогда не отпускал ее руку после окончания фильма.
Чжоу Кэсинь смотрела фильм, когда Фэн Юй схватил ее за руку. Она запаниковала и попыталась отдернуть руку, но у нее ничего не получилось. Она вдруг поняла, что ей приятно, когда кто-то держит ее за руку.
Фильм закончился, и включился свет. Фэн Юй держал Чжоу Кэсинь за руку, пока они выходили из кинотеатра.
Когда они проходили мимо фойе, продавщица билетов с любопытством посмотрела на Фэн Юя. Когда она встретила их раньше, они не вели себя как пара, держась на расстоянии друг от друга.
Но теперь они держатся за руки.
Кроме того, этот фильм был снят с проката. Почему менеджер показал его снова? У этого парня должны быть какие-то связи, и он может быть сыном кого-то из руководителей правительства.
Продавец билетов никогда не думал, что Фэн Юй забронирует кинотеатр для показа этого фильма. Кто бы мог быть настолько глуп, чтобы забронировать весь театр для двух человек, чтобы посмотреть фильм? Неужели его деньги упали с неба?
"Пойдемте ужинать. Что бы ты хотела съесть?" спросил Фэн Юй в машине.
"Решай сам".
Фэн Юй отвез Чжоу Кэсинь на соседнюю улицу. Вся улица была заполнена уличной едой, и они поели вдоволь.
Когда они снова сели в машину, Фэн Юй спросил. "Где вы остановились? Я отправлю тебя обратно".
"Я думал, ты очень могущественный. Ты даже можешь заставить их показать фильм, который был снят. Почему ты не знаешь, где я остановился?" спросил Чжоу Кэсинь.
"Я знаю, где ты остановился, но ты как-то сместился, и я никого не вызвал для расследования". уточнил Фэн Юй.
"XX дорога № 163".
"Что вы думаете о фильме?" Фэн Юй начал завязывать разговор.
"Нормально. А ты?"
"Я думаю, что актеры сыграли хорошо". непринужденно ответил Фэн Юй.
"Как ты думаешь, ты отличаешься от главного героя?"
Фэн Юй: "......"
Фэн Юй выстрелил себе в ногу!
"Это фильм. Как ты можешь сравнивать его с реальной жизнью? В этом фильме все правильно. Двое влюбленных людей должны быть вместе и не обращать внимания на то, что говорят другие люди." ответил Фэн Юй.
"Ты прав. Но даже в кино император любит только Ли Фэнцзе".
"Это все грим. У кого из императоров в истории была только одна жена? Даже у короля Чжоу и императора Сюаньцзуна было больше одной наложницы, но они просто любили одну из них больше всех. Некоторые люди любят только одного человека в своей жизни, а другие любят сразу двоих. Мы говорим здесь о чувствах, и кто может объяснить это ясно?"
"Ты хочешь сказать, что ты из последних?"
Фэн Юй улыбнулся и продолжил вести машину.
"Мне любопытно. С твоим богатством ты можешь получить любую женщину, какую захочешь. У тебя должно быть много таких женщин, как я, верно?"
"Нет!" Фэн Юй быстро отрицал.
"Правда? Хорошо. Я так понимаю, что ты говоришь правду. Кроме нашего брака в прошлой жизни, какая часть меня привлекала тебя?"
"Ты хочешь услышать правду или ложь?"
"Конечно, я хочу услышать правду!" Чжоу Кэсинь закатила глаза. Зачем ты вообще задал этот вопрос? Буду ли я вообще слушать, если знаю, что ты лжешь?
"По правде говоря, я и сам не знаю, почему. Я просто продолжаю думать о тебе. Когда ты счастлива, я тоже буду счастлив, а когда ты грустишь, я тоже буду несчастен. Если кто-то будет тебя обижать, я пойду и побью этого человека. Возможно, это связано с нашей прошлой жизнью и нашим взаимодействием в этой жизни. Влюбиться в тебя с первого взгляда может быть опрометчиво, но я знаю, что это не так".
Фэн Юй уже думал об этом раньше.
Он считает, что причина может быть в том, что он собственник.
Как мужчины, так и женщины могут быть собственниками.
Чжоу Кэсинь нахмурилась, когда Фэн Юй ответил на ее вопрос. Но она почувствовала искренность его ответа, и, похоже, он говорил правду.
Чжоу Кэсинь всегда боготворила Фэн Юя. Она брала интервью у многих успешных китайских бизнесменов, но ей казалось, что никто из них не может сравниться с Фэн Юем, хотя она знала, что Фэн Юй прожил две жизни.
Сегодня в кинотеатре всего один звонок от Фэн Юя может заставить менеджера кинотеатра показать тот фильм, который они хотят. Это тронуло Чжоу Кэсиня.
Чжоу Кэсинь также знает, что для такого человека, как Фэн Юй, это не проблема. Он - тот, кто может появиться в шанхайских новостях, когда захочет.
Наконец они добрались до съемной квартиры Чжоу Кэсиня.
"Давай я тебя провожу".
Они поднялись по лестнице вместе, несмотря на то, что в здании есть лифт.
Когда они поднялись на шестой этаж, где живет Чжоу Кэсинь, Фэн Юй схватил ее за руку и прижал к стене. "Можно я тебя поцелую?"
Не дожидаясь ответа, Фэн Юй опустил голову, чтобы поцеловать ее.
Чжоу Кэсинь попыталась оттолкнуть Фэн Юя, но поняла, что ей нравится, когда он ее целует.
Примерно через минуту их губы разошлись, и Чжоу Кэсинь застенчиво опустила глаза. Она не осмеливается посмотреть в глаза Фэн Юю и краснеет.
Фэн Юй знал, что Чжоу Кэсинь любит целоваться, по их отношениям в прошлой жизни.
"Ты дошла. Ты не войдешь?"
Чжоу Кэсинь пришла в себя и быстро побежала в свою квартиру искать ключи в сумке.
Чжоу Кэсинь нашла ключи, но случайно уронила их. Фэн Юй подошел и поднял их.
Чжоу Кэсинь воскликнула. "Ты не можешь остаться здесь на ночь!" Она тут же пожалела, что сказала это, ведь Фэн Юй никогда не говорил, что хочет остаться у нее.
Фэн Юй рассмеялся. "Не волнуйся. Я не так уж и беспокоюсь. Я верю, что когда-нибудь ты пригласишь меня к себе. Спокойной ночи."

    
  





  


  

    
      Фэн Юй и Ли На вернулись в Бинг-Сити во время каникул по случаю Дня труда, чтобы навестить своих родственников и компанию Bing City Machinery Manufacturing Group.
В последние годы группа быстро развивалась, особенно в области электромобилей, таких как электровелосипеды и электромотоциклы. Однако они все еще не приступили к производству электромобилей.
Электромобили появились еще в прошлом веке. Самые ранние зарегистрированные электромобили датируются 1834 годом, но после добычи нефти в больших объемах и прорыва в области двигателей внутреннего сгорания, развитие электромобилей остановилось.
Примерно до 1990 года, когда цены на нефть начали расти, а загрязнение окружающей среды увеличилось, люди снова начали рассматривать электромобили.
Самый ранний электрический велосипед был разработан компанией Shanghai Forever. Но из-за технологических ограничений их электровелосипеды продавались плохо.
Продажи электрических мотоциклов были еще хуже.
Bing City Machinery Manufacturing Group смогла начать производство электровелосипедов в 1997 году. Тем не менее, аккумулятор и другие связанные с ним технологии не были передовыми. Кроме того, в это время стали популярны мотоциклы. Поэтому они не производились.
Сейчас в некоторых районах были введены пробные ограничения на движение мотоциклов. Хотя это не было сделано в масштабах всей страны, люди знают, что правительство скоро начнет вводить ограничения.
В прошлой жизни Фэн Юя 2007 год был пиком популярности мотоциклов. Но поскольку в Китае будут проводиться Олимпийские игры, правительство ограничило использование мотоциклов, чтобы уменьшить загрязнение окружающей среды. Все крупные города Китая ввели ограничения на использование мотоциклов, и продажи мотоциклов упали, что привело к появлению электровелосипедов.
Заявка Китая на проведение Олимпийских игр была одобрена. Испытание ограничений на мотоциклы началось в городах первого уровня.
Три года назад в Китае насчитывалось около 50 000 электровелосипедов, включая импортные бренды. Но в прошлом году количество электровелосипедов в Китае превысило 500 000, и в этом году оно растет быстрее.
В начале прошлого года на рынок были выпущены электромобили Songjiang. Благодаря агрессивной рекламе, поддержке знаменитостей, эффекту бренда и т.д., они быстро стали электромобилями №1 в Китае. Их электрические мотоциклы легко стали лидером отрасли.
Заводы, которые производили электрические велосипеды намного раньше, могут только смириться со своей участью. Их бренд, технологии, маркетинг и каналы распространения не идут ни в какое сравнение с брендом Songjiang.
Эти заводы думали, что они производили электровелосипеды дольше и должны извлечь выгоду из внезапного расцвета. Чтобы удовлетворить внезапный спрос, они расширили свои заводы, надеясь сохранить статус лидера рынка.
Однако, запустив производство электровелосипедов Songjiang, они быстро вытеснили эти заводы с лидирующих позиций на рынке. Они знали, что Songjiang сильнее в своем брендинге, маркетинге, каналах распространения и т.д. Тем не менее, они никогда не ожидали, что технологии Songjiang более продвинутые, чем у них.
Внезапно, никто не покупает импортные электровелосипеды. Это произошло потому, что электровелосипед Songjiang был подвергнут сравнительному тесту с импортным электровелосипедом на телевидении. Электровелосипеды Songjiang победили во всех аспектах.
Это не потому, что за границей нет лучших электровелосипедов. Все импортные электровелосипеды, которые продаются в Китае, являются старыми и устаревшими моделями. Когда эти зарубежные бренды увидели, что Songjiang быстро завоевывает долю рынка, они начали поставлять на китайский рынок более совершенные модели.
Но после сравнения по телевизору китайские потребители больше не считают, что электровелосипеды этих зарубежных брендов лучше.
Songjiang, надежный бренд, надежное качество.
Этот рекламный слоган легко запомнился всем.
Шанхай Форевер потерял дар речи. С каких пор Songjiang является старым брендом? Мы существуем гораздо дольше, чем Songjiang!
Качеству вашей продукции можно доверять?! Вы хотите сказать, что нашему качеству нельзя доверять?
Технология Shanghai Forever все еще была в порядке, и их контроль затрат также хорош.
Но после выхода на рынок электровелосипедов Songjiang розничные цены на велосипеды Shanghai Forever были вынуждены повыситься. Это основная причина, по которой они потеряли долю рынка.
Что произошло? Потому что Shanghai Forever использует аккумуляторы Tai Hua. Их трехлетний контракт на поставку батарей закончился в прошлом году, и им пришлось подписать новый контракт.
В этот раз Tai Hua Battery внезапно повысила цены!
Таким образом, компания Shanghai Forever была вынуждена переложить повышение цен на своих клиентов. Это привело к потере ценовой конкурентоспособности. У них меньше заводов, чем у Songjiang, и им приходится нести большие транспортные расходы. Теперь их электровелосипеды стоят на 200 юаней дороже, чем у Songjiang.
200 юаней - это не так много по сравнению с ценой электрического велосипеда. Но те, кто покупает электровелосипеды, - небогатые люди. 200 юаней для них много значат.
По прогнозам, в этом году производство электровелосипедов составит более миллиона, а электромотоциклов - более 500 000. Songjiang будет принадлежать более 70% доли рынка электровелосипедов и более 80% доли рынка электромотоциклов.
По мере роста популярности электровелосипедов, многие местные небольшие заводы начали их производство. Они использовали запатентованные технологии Songjiang и все еще чувствовали, что они только копируют.
Это нормально, если они хотят копировать. Ли Мингдэ считает, что нет необходимости преследовать их, так как они не представляют угрозы для электровелосипедов Songjiang. Эти маленькие фабрики не могут производить двигатели для электрических мотоциклов, что более выгодно.
Но эти маленькие фабрики зашли слишком далеко. Они даже напечатали логотип Songjiang на своих электровелосипедах. Теперь все стало по-другому.
Копирование и подражание - это два разных понятия. Я могу позволить вам копировать, но я не позволю подражать.
Электровелосипеды этих маленьких фабрик имеют более низкое качество, а некоторые из них небезопасны.
Несколько дней назад один потребитель купил электровелосипед Songjiang. После того, как он проездил на нем меньше недели, батарея сгорела.
Он принес его в центр послепродажного обслуживания электрических велосипедов Songjiang для ремонта.
Именно тогда компания обнаружила, что на рынке есть подделки!
Ли Мингдэ относится к этому серьезно. Если эти подделки заполонят рынок, это повлияет на бренд и репутацию Songjiang electric bicycles и даже Bing City Machinery Manufacturing group.
Bing City Machinery Manufacturing group упорно работала над своей репутацией. Они не должны позволить этим людям разрушить ее.
Ли Мингдэ сообщил об этом Фэн Юю и выразил надежду, что тот сможет попросить высшее руководство пресечь эти подделки. Эти злые бизнесмены должны быть сурово наказаны.

    
  





  


  

    
      Фэн Юй был в хорошем настроении, когда услышал об имитациях.
"Старина Ли, эта имитация обнаружена в каком городе?"
"В Пекине".
Фэн Юй был шокирован. Эти продавцы имитаций слишком смелы, чтобы продавать их в Пекине. Должно быть, они выбрали Пекин, потому что там рынок больше, и они могут получить большую прибыль!
"А как насчет других городов?"
"Мы обнаружили подделки в нескольких городах, и я попросил наших дистрибьюторов провести расследование. К счастью, наши дистрибьюторы не продают подделки, иначе это стало бы большой проблемой.
Если бы клиенты покупали поддельную продукцию в других местах, компания еще могла бы объяснить. Но если они купили ее у своих дистрибьюторов, это будет не так просто уладить.
Эти дистрибьюторы могут продавать имитации, но они сотрудничают с Bing City Machinery Manufacturing Group, чтобы продавать электрические велосипеды, электрические мотоциклы, мотоциклы и даже автомобили.
Они не осмеливаются рисковать лишением статуса дистрибьютора ради какой-то прибыли. Кроме того, они знают, что компания Songjiang создана Фэн Юем, самым богатым человеком в Китае. Если они обидели Фэн Юя, то речь уже не идет о расторжении контрактов и выплате компенсации Songjiang. Все может быть еще хуже.
"Не только дистрибьюторы должны проверять, но и мы должны принять меры предосторожности. Мы должны сделать что-то такое, что эти фабрики не смогут имитировать. Вам не нужно беспокоиться о высшем руководстве. Я поговорю с ними".
Фэн Юй создал этот бренд и даже экспортировал его за границу. Если бы он столкнулся с подделками на своем собственном дворе, то стал бы посмешищем.
"О, ты нашел подделки в городе Бинг?" Если в родном городе Фэн Юя тоже есть подделки, значит, проблема стала очень серьезной.
"Нет. Не только в городе Бин, мы проверили всю провинцию Лунцзян и не нашли ни одной. Даже в провинции Линь нет подделок. Но мы все еще ждем новостей из провинции Ляо".
Фэн Юй почувствовал облегчение. По крайней мере, эта проблема не стала слишком серьезной.
"Есть ли подделки электрических мотоциклов?"
"Нет.
Те заводы, которые могут производить электрические мотоциклы, обладают определенными техническими навыками. Хотя они копируют наш дизайн и технологии, они не использовали наш логотип."
"Они использовали наши запатентованные технологии?"
"Да". Ли Мингдэ почувствовал себя неловко. Он все еще придерживался старого образа мышления и считал, что должен отпустить эти фабрики, если они не повредили интересам компании. В прошлом он мог быть безжалостным и не отпускал никого, кто копировал его продукцию. Но с возрастом он изменился.
"Старина Ли, мы потратили много денег на разработку этих технологий. Если другие люди хотят использовать их, они должны заплатить за это. Если они будут использовать их бесплатно, это будет наш убыток. Компания сейчас успешна, потому что все упорно трудились. Возможно, вас не волнуют эти незначительные потери. Тем не менее, если мы сможем собирать 1 миллион патентных пошлин в год, мы сможем выдавать больше бонусов нашим работникам или даже улучшить качество еды в столовой."
"Менеджер Фенг. Я знаю, что делать. Я знаю некоторых из этих людей, и мне не очень приятно преследовать их. Но я попрошу отдел, отвечающий за этот вопрос, заняться ими. Я позабочусь о том, чтобы мы вернули каждый цент, который они нам должны!" Ли Мингдэ почувствовал, что подвел Фэн Юя.
......
Через несколько дней Фэн Юй вернулся в Пекин и позвонил Лю Чуаньчжи. "Менеджер Лю, вы знакомы с руководителями из Бюро промышленности и торговли?"
"Вы имеете в виду городской уровень или высшее руководство?"
"Высшее руководство".
"Я довольно близко знаком с одним заместителем министра. Если вы хотите с ним познакомиться, я могу пригласить его на ужин сегодня вечером".
"Хорошо. Пожалуйста, организуйте встречу".
Когда Фэн Юй прибыл в ресторан, Лю Чуаньчжи и мужчина подошли к нему. "Управляющий Фэн, позвольте представить. Это Цянь Лян, министр Цянь из Бюро промышленности и торговли. Министр Цянь, это менеджер Фэн, Фэн Юй".
"Менеджер Фэн. Приятно познакомиться". Цянь Лян протянул руку для рукопожатия.
Каждый, кто сблизится с управляющим Фэном, станет успешным, так как он влиятелен в Китае.
"Здравствуйте, министр Цянь.
Давайте зайдем". Фэн Юй улыбнулся.
Когда они расположились в отдельном обеденном зале, официантка начала подавать блюда. Лю Чуаньчжи заказал еду заранее, так как основная причина этой встречи - не ужин.
"Министр Цянь, я буду откровенен. Мне нужна от вас одна услуга".
"Что именно? Я обязательно помогу". Цянь Лян согласился без колебаний.
"В последнее время на рынке появилось много подделок электрических велосипедов Songjiang. Я надеюсь, что ваш департамент сможет провести расследование и наложить репрессии на эти подделки. Конечно, я не позволю вашему отделу работать бесплатно. Мы подарим вашему бюро несколько автомобилей Songjiang".
Цянь Лян сразу же улыбнулся. "А... Менеджер Фэн, вам не нужно этого делать. Устранение имитаций - обязанность моего отдела. Вы все расследовали это? Если у вас есть какая-то информация, дайте мне знать, и нам будет легче работать. Но не волнуйтесь. Я отдам приказ, чтобы каждая провинция пресекла эти подделки".
Фэн Юй доволен отношением Цянь Ляна.
"Министр Цянь, я опубликую статью по этому вопросу в газете и интернете. Пожалуйста, будьте готовы".
"Что вы имеете в виду?"
Фэн Юй достал документ и передал его Цянь Ляну.
Цянь Лян открыл документ и начал читать. Чем больше он читал, тем больше хмурился.
"Менеджер Фэн, есть ли необходимость в этом?" Эта статья о количестве поддельных продуктов в Китае и их влиянии на рынок.
Если эта статья будет опубликована, это будет пощечина Бюро промышленности и торговли!
Цянь Лян недоволен. Он согласился помочь Фэн Юю уладить этот вопрос, но Фэн Юй все еще хочет раздуть это дело.
Фэн Юй рассмеялся. "Министр Цянь, что если эта статья будет опубликована вашим департаментом?"
"Опубликована моим департаментом? Вы хотите сказать, что хотите, чтобы мы сообщили об этой статье?"
Цянь Лян молчал. Хотя это разоблачит провал их департамента и покажет их решимость бороться с подделками. Высшее руководство также захочет это увидеть.
Даже гражданские лица будут знать, что они полны решимости уничтожить эти подделки, и поддержат их.
В прошлом, когда его люди преследовали этих продавцов подделок, их обвиняли в том, что они издеваются над ними, затрудняя их работу.
"Министр Цянь, я могу позволить вашему департаменту опубликовать эту статью. Я могу подождать три дня. Если я не получу от вас ответа в течение трех дней, я попрошу своих людей опубликовать ее".
Цянь Лян подумал некоторое время. "Хорошо. Я обязательно свяжусь с вами в течение трех дней!"

    
  





  


  

    
      Хотя Цянь Лян попросил три дня, он издал приказ всем провинциям начать пресечение имитаций на следующий день. Причина была в том, что Китай только что вступил в ВТО, и его репутация не может быть запятнана этими поддельными товарами.
Имея такую вескую причину, никто не осмелился возражать. В действительности, некоторые из этих поддельных товаров были защищены местным правительством, а некоторые даже производились государственными предприятиями.
Эти поддельные фабрики просто хотели найти работу для своих рабочих. Что касается использования логотипа Songjiang, то это производственная ошибка. Кроме того, Songjiang Motors богата, и эта небольшая сумма не будет иметь для них никакого значения.
Все они ранее были государственными предприятиями и должны заботиться друг о друге.
На некоторых заводах есть люди, которые их прикрывают. Высшее руководство хочет провести расследование, верно? Они готовы. Когда люди из Министерства промышленности и торговли придут с инспекцией, они увидят фабрику, которая производит свой собственный бренд электровелосипедов, со всеми надлежащими разрешениями.
Те, у кого нет всех необходимых документов, приостанавливают свою деятельность до того, как представители Бюро промышленности и торговли придут их проверять. Как сотрудники Бюро промышленности и торговли могут проверять фабрики, если они даже не могут войти? Если они будут настаивать на проверке, руководители других отделов будут звонить и умолять о пощаде.
Конечно, местные бюро промышленности и торговли просто собираются поймать одну-две фабрики, чтобы показать вышестоящим начальникам, что они работают. Кроме поддельных электрических велосипедов Songjiang, многие фабрики производят и другую контрафактную продукцию. Они просто выберут одну или две фабрики без прикрытия.
В конце концов, эти заводы платят налоги местным властям.
На следующий день дистрибьюторы Bing City Machinery Manufacturing Group сообщили, что бюро промышленности и торговли в их провинциях начали расследование, и они анонимно сообщили об этом.
Но только двум небольшим фабрикам было приказано закрыться, а с остальными ничего не сделали. Среди этих фабрик много государственных предприятий.
Ли Мингдэ сделал несколько звонков руководителям некоторых фабрик, которых он знает. Многие из них - его младшие сотрудники.
Эти люди использовали свои связи и прошлое, чтобы умолять Ли Мингдэ, делая его беспомощным. Он в ярости, но не хочет ранить чувства своих старых друзей. Если он позволит им продолжать, это повредит интересам компании.
Фэн Юй платил Ли Мингдэ высокую зарплату и льготы. Неправильно, что он использует свою власть, чтобы навредить интересам компании, давая своим знакомым привилегии.
Ли Мингдэ принял решение и приказал высшему руководству компании посетить различные провинции со своими командами, чтобы доложить об этих фабриках. Если местные власти не смогут уладить дело, он будет докладывать на уровне провинций. Бинг Сити является акционером Bing City Machinery Manufacturing Group, и он представлял интересы провинции, в конце концов.
Фэн Юй не торопится и ждет ответа Цянь Ляна. Он верит, что Цянь Лян примет правильное решение. Хотя его вынудили принять это решение, он или Бюро промышленности и торговли должны знать, какой выбор принесет им наибольшую пользу.
Если Фэн Юй раскроет эту проблему, с ним ничего не случится. Но некоторые руководители в Бюро промышленности и торговли будут вынуждены уйти на пенсию. Эти руководители никогда не будут рисковать своей карьерой.
Но предположим, что именно Бюро промышленности и торговли раскрыло эту проблему. В таком случае это покажет их отношение и ответственность к своим обязанностям. Кроме того, они смогут завоевать благоприятное общественное мнение и обратить на себя внимание вышестоящего руководства.
Бюро промышленности и торговли должно открыто решать этот вопрос, чтобы его руководители сохранили свои позиции.
На третий день Цянь Лян позвонил Фэн Юю и сообщил ему, что Бюро считает, что эта статья может быть предупреждением после внутреннего обсуждения.
Они опубликуют эту статью в бюллетене внутреннего распространения и за подписью своего офиса.
Кроме того, Цянь Лян возглавит группу других руководителей для проведения инспекций в различных провинциальных бюро. Они должны позволить китайскому производственному сектору вернуться на правильный путь!
......
"Старик Чжао... ты читал газеты?"
Босс одной из компаний в провинции Хунань, Чжао Тяньбао, проснулся от телефонного звонка. Он оттолкнул женщину в своих объятиях и потянулся к телефону. Как только он ответил, он услышал, как собеседник говорит следующее.
Чжао Тяньбао посмотрел на телефон и увидел имя звонившего. Это менеджер Ху из провинции Хубэй.
"Старина Ху, о чем ты говоришь? Ты сейчас в Хунане? Сегодня вечером я угощу тебя ужином и напитками. После этого я приведу тебя в ночной клуб XX".
"Старый Чжао, проснись! Сейчас не время думать о выпивке! Посмотри, что сейчас происходит. Бюро промышленности и торговли опубликовало статью. Высшее руководство собирается бороться с имитациями и подделками! Завтра тебя могут арестовать, если ты ничего не предпримешь!"
Чжао Тяньбао внезапно проснулся. Что?! Высшее руководство собирается бороться с подделками и контрафактом?! Но провинциальное бюро только что проинспектировало его фабрики.
Чжао Тяньбао немедленно повесил трубку и оделся. Женщина на кровати потянулась к нему, чтобы обнять. "Дорогой, почему ты так рано встал? Куда ты собрался?"
"Отпусти меня! У меня есть неотложные дела. Скорее проверь, сколько у нас дома денег. Они мне срочно нужны".
......
Такой сценарий произошел в нескольких провинциях. Начальники этих заводов думали, что все будет хорошо после того, как провинциальное бюро промышленности и торговли провело инспекцию на их предприятиях. Но это еще не конец.
Вышестоящее руководство не верит отчетам провинциальных бюро и будет проводить проверки самостоятельно. Это будет большая проблема. Все их уловки бесполезны, если в дело вмешивается высшее руководство.
Некоторые заводские начальники все еще хотят попытать счастья, думая, что им удастся спастись, если они потратят немного денег.
После публикации этой статьи люди начали обсуждать ее в Интернете. Некоторые нетизены, которым нечего было делать, начали комментировать ее так, как будто они из местных властей.
"Я думаю, что Бюро промышленности и торговли на этот раз настроено серьезно, и люди на низовом уровне будут в беде. Они правы, что нужно что-то делать после вступления Китая в ВТО. Мы потерпели неудачу в нескольких попытках вступить в эту организацию в прошлом именно потому, что у нас нет достаточной защиты в вопросах кражи ИС и контрафакта."
"Чушь. Человек выше высказывает лишь беспочвенные догадки. Причины, которые вы назвали, могут быть возможными, но настоящая причина в том, что западные страны хотят ограничить развитие нашей страны. Они позволили нам присоединиться сейчас, потому что они знают, что больше не могут остановить наше развитие."
"Говорить все это бесполезно. Я слышал, что это подавление происходит потому, что Bing City Machinery Manufacturing Group подала жалобу. В городах появилось много поддельных электровелосипедов марки Songjiang, что повлияло на ее бренд и репутацию."
"Неее... кто в наше время осмелится подать жалобу под своим настоящим именем? Они будут оскорблять многие провинциальные города. Кроме того, Сонцзян - это большой бренд. Думаешь, они будут беспокоиться об этом?".
"Неважно, насколько маленькие лапки у комаров, это все равно мясо. Эти производители подделок ошибаются. В прошлом месяце я купил маме электрический велосипед Songjiang, который сломался через десять дней. Когда я отправил его на ремонт в сервисный центр, оказалось, что это имитация. Они не хотят его ремонтировать, и магазин, в котором я его купил, тоже отказывается это признать. Я не должен был пытаться сэкономить несколько сотен юаней и идти в магазин Сонгджанга, чтобы купить его. По крайней мере, теперь у меня не будет никаких забот".
"Но я думаю, что это вина Бюро промышленности и торговли.
Если бы они серьезно подошли к этому вопросу в прошлом, не было бы столько подделок".
Фэн Юй прочитал эти комментарии и понял беспокойство Бюро промышленности и торговли. Они боятся, что люди будут думать о них плохо. Раз так, я буду влиять на общественное мнение в свою пользу".

    
  





  


  

    
      "Министр Цянь, новости Sina опубликовали комментарий к опубликованной нами статье". сообщил один из сотрудников Цянь Ляна.
"О чем говорится в статье?"
"В статье говорится, что мы демонстрируем нашу решимость бороться с подделками и имитациями и демонстрируем мужество нашего подразделения, чтобы взять на себя ответственность и встретить общественный контроль. Это то, что должно делать ответственное правительственное подразделение!" Сотрудники ответили с воодушевлением.
Все эти годы Бюро промышленности и торговли было мишенью для ругани со стороны людей. Когда они арестовывали продавцов подделок и имитаций, люди ругали их за то, что они издеваются над людьми и конфискуют их деньги. Но люди не знают, что они закрыли множество нелегальных мастерских и не позволили населению покупать некачественные подделки.
Некоторые люди знают, что продукция поддельная, но все равно покупают ее, чтобы сэкономить деньги. После этого они будут жаловаться на Бюро за то, что оно не выполняет свою работу.
Бюро должно остановить эти подделки и имитации, и когда они упустят из виду некоторых продавцов имитаций, люди будут ругать их и обвинять в том, что они покрывают их!
Сотрудники Бюро привыкли к тому, что их ругают. Начальство фабрик относится к ним с уважением, если им нужна их помощь. Но когда их помощь не нужна, никто не хочет быть их другом.
Это первый раз, когда Бюро похвалили открыто, и сотрудники были вне себя от радости.
Цянь Лянь знал, что это, должно быть, Фэн Юй сделал, чтобы поддержать их.
Все крупные новостные сайты в Интернете начали перепостить эту статью, а на форумах появились две фракции. Одна сторона говорит, что статья верна, и работа Бюро нелегка. Другая сторона считает, что эти новостные сайты подлизываются к Бюро, так как они тоже находятся под его юрисдикцией.
"Это что, шутка? Как кто-то может говорить, что Бюро поступает правильно? Это будет означать, что Бюро не выполняло свою работу в прошлом. Если это не так, то почему вокруг так много поддельных товаров?"
"Ты тоже не можешь так говорить.
Все знают, что вокруг много поддельных товаров, но мы все равно покупаем их, потому что они дешевые. Если все не будут покупать поддельные продукты и имитации, они постепенно исчезнут с рынка. Бюро не сможет поймать их всех до конца".
"Чушь. Кто-то из членов твоей семьи работает в Бюро? Позволь мне сказать тебе следующее. Эти люди в Бюро бесполезны и коррумпированы".
"Ты видел это своими глазами? Почему ты не доложил против них?"
"Эти чиновники будут покрывать друг друга, и это бесполезно, даже если бы я доложил".
"Отстань. Это все твои догадки. Ты можешь выходить в интернет и так быстро печатать, ты должен быть образованным человеком. Как ты можешь быть такой глупой? Вы слишком негативны, и я думаю, что вы должны быть теми людьми, которые любят жаловаться на своем рабочем месте".
"F**k! Это не твое дело, как я веду себя на своем рабочем месте!"
"Ты смеешь материться?! #$$%#%&^@#%@^%$"
Оба спорили о статье, и это внезапно переросло в драку. Модератор, следивший за форумом, быстро запретил им писать сообщения.
Сегодня утром все модераторы форума получили инструкции следить за дискуссиями по этому вопросу и влиять на людей, чтобы они поверили, что высшее руководство серьезно относится к этой репрессии. Они также должны помешать негативно настроенным людям превратить это ограничение в нечто плохое.
Интернет находится на подъеме, и многие люди поняли, что они могут говорить все, что хотят, поскольку никто не знает, кто они такие. Они могут просто создать ник и публиковать слухи.
Приятно чувствовать, что тебя замечают другие. Но кроме чувства удовлетворения, они не получили никакой денежной выгоды. По крайней мере, интернет до сих пор не достиг такого уровня развития.
Конечно, такие люди существуют повсюду в этом мире, и остановить их невозможно. Даже когда Интернет потребует от пользователей использовать свои настоящие имена, они все равно будут существовать. Они будут публиковать слухи, а потом заявлять, что их аккаунты были взломаны.
Дискуссия на эту тему набрала обороты на форумах.
Модераторы влияли на мнение пользователей сети, повышая позитивные посты, понижая негативные и запрещая те, в которых осуждались действия Бюро. Ситуация постепенно менялась, и все больше людей стали верить статье Sina.
Эта статья не утверждала, что Бюро промышленности и торговли право. Она лишь указывала на то, чего им не хватает.
Она считается объективной статьей, которая слегка предвзята. На следующий день опубликовали статью Сины, и ее прочитало еще больше людей.
Почему высшее руководство хочет контролировать СМИ? Потому что они хотят контролировать общественное мнение. Многие люди говорили, что зарубежные СМИ имеют свободу слова. Но посмотрите на количество фальшивых новостей за рубежом. Сегодня они сообщают, что на президента XXX совершено покушение, а завтра - что премьер-министр YYY вышел из шкафа. Просто посмотрите на гонконгские таблоиды. Сколько в них фальшивых и вырванных из контекста статей?
Кроме того, Китай постепенно открывает свои СМИ. Они начали разрешать приватизацию журналов и СМИ. Различные интернет-форумы, появившиеся в последнее время, стали для них еще одним каналом распространения новостей.
Не все, кто выходит в Интернет, рациональны. Многие из них верят в любую чушь, которую читают в Интернете, и не признаются в этом, даже если потом узнают, что это фальшивка.
У высшего руководства сложилось хорошее впечатление о Sina, так как она на стороне правительства.
Многие люди критикуют руководителей правительства за то, что они не справляются со своей работой, но они не знают, как много они сделали. Кроме того, они искажают факты о некоторых вещах, которые сделали лидеры.
Многие люди выносят суждения, основанные на предположениях, а не на фактах. Например, когда они видят, как у нелегального уличного торговца конфискуют его тележку, они сочувствуют ему. Но они забывают, что этот уличный торговец перекрывал пешеходные дорожки и мошенничал с деньгами.
На этот раз Бюро промышленности и торговли стало темой для обсуждения повсюду.
Этот инцидент считается скандалом, поскольку они разоблачили себя, признав, что в Китае много имитаций и подделок.
Но после того, как на общественное мнение было оказано влияние, все приняли это и начали сотрудничать с высшим руководством в борьбе с контрафактом. Когда сотрудники Центрального бюро промышленности и торговли отправились на низовые уровни для проведения проверок, местные власти попытались скрыть это. Но общественность быстро выступила против них.
Многие мелкие фабрики, не имеющие разрешений и производящие некачественную продукцию, были разоблачены.
После того как все эти фабрики были закрыты, многие люди ликовали.
Конечно, есть и противоположные голоса. Но по мере того, как появлялось все больше и больше статей с фотографиями, показывающими результаты репрессий Бюро, голоса противников затихали.
Даже высшее руководство заметило это и посчитало, что Бюро промышленности и торговли проделало хорошую работу!

    
  





  


  

    
      Примерно через десять дней поддельные электровелосипеды Songjiang исчезли с рынка. Конечно, Фэн Юй знает, что не все поддельные электровелосипеды Songjiang исчезнут. Определенно, найдутся производители, которым удалось избежать этой репрессии. Но они не осмелятся сделать это так открыто.
Руководители Bing City Machinery Manufacturing Group начали преследовать компании, которые использовали их запатентованные технологии без разрешения, подавая на них в суд.
Фэн Юй шел по улицам и видел студентов, играющих со скейтбордами. Внезапно он вспомнил средство передвижения из своей прошлой жизни. Электрический скейтборд.
Электрический скейтборд родом из США. Многие молодые люди в США любят играть на скейтбордах, что связано с их широкими пешеходными дорожками.
В будущем некоторые компании изобрели электрический скейтборд. Он оснащен небольшим мотором и питается от батарей. Пользователь может передвигаться без толчков, и это очень популярно.
Но в Китае не так много людей играют на скейтборде. Во-первых, пешеходные дорожки недостаточно широкие, а парки переполнены. На самом деле, больше людей катаются на роликах.
Новичкам кататься на скейтборде сложно, так как трудно удержать равновесие. Легко упасть, поэтому некоторые дизайнеры установили на скейтборд руль, облегчающий управление.
Скейтборд будет управляться как руками, так и ногами пользователя, и он не сможет легко упасть.
Но этот электрический скейтборд все же немного отличается от того транспортного средства, которое было в прежней жизни Фэн Юя. Здесь нет сиденья, а аккумуляторы нельзя отсоединить.
В настоящее время этот продукт может быть только импортным и стоит дорого. Материал дорогостоящий, и обычный материал использовать нельзя, так как он легко повреждается. Для того чтобы он прослужил дольше, нужна хорошая батарея.
Фэн Юй позвал Ли Дафу и рассказал ему об этой идее.
"Электрический скейтборд? Наша компания сейчас разрабатывает его, и у нас уже готов прототип.
Мы используем высокоэффективную литиевую батарею и можем проехать 30 км на полной зарядке. Даже если батарея разрядится, его можно использовать как обычный скейтборд, так как он не очень тяжелый".
"Мы также внесли некоторые изменения в двигатель. Мы обнаружили, что после добавления теплоотвода мотор может работать дольше, но стоимость производства будет выше."
"Мы изменили подвески. Зарубежные электрические скейтборды имеют подвеску только сзади. Это хорошо, если дорожные условия хорошие, но большинство людей, которые покупают эти скейтборды, предпочитают передвигаться по пешеходным дорожкам, а не по дорогам. Вот почему мы добавляем подвески спереди и сзади".
"В кузове используется усиленный алюминиевый сплав. Он легче, прочнее, не трескается и не гнется легко. Он также может прослужить при экстремально низких температурах и подходит для зимы в Бинг-Сити. Корпус имеет складную конструкцию, и после складывания он становится размером с портфель. Пользователи могут носить его с собой в автобусах или метро".
"Многие люди живут далеко от места работы, и им приходится проходить несколько сотен метров, чтобы сесть на общественный транспорт до работы. Поэтому многие добираются до автобусных остановок или станций метро на велосипедах. Но парковка велосипедов там требует оплаты и неудобна. Наши электрические скейтборды могут решить эту проблему, так как они могут заносить их в автобусы и работать. Они даже могут заряжать их в своих офисах".
Фэн Юй рассмеялся. Он считает, что многие люди так и поступят. В конце концов, они могут заряжать его под своим столом, и их руководители не смогут его увидеть.
Фэн Юй подумал, что компания об этом не подумала. Но компания уже разработала прототип.
Есть два размера электрических скейтбордов, но Фэн Юй нахмурился, когда увидел их дизайн. Почему все эти типы стоячие? Почему нет сидений?
"Разве вы не говорили, что этот электрический скейтборд - комбинация скейтборда и электрического велосипеда? Почему здесь нет сиденья?"
"А? Сиденья?" Ли Дафу был ошеломлен. Это электрический скейтборд.
Когда у скейтборда есть сиденье?
Фэн Юй нарисовал складное сиденье на куске чертежа конструкции. "Вы должны сделать его таким. Сиденье может быть складным и съемным. Вы говорили, что это устройство предназначено для удобства людей, едущих на работу и возвращающихся с нее, или для поездок на короткие расстояния. Но расстояние поездки может достигать 30 км. Вы пробовали проехать стоя 10 км?".
Ли Дафу покраснел, так как они не задумывались об этом раньше. Они только скопировали зарубежные продукты и добавили некоторые изменения.
Менеджер Фэн всегда может указать на то, что они упустили из виду.
"Это добавит дополнительный вес электрическому скейтборду, но это не много. Мы все еще можем держать его на уровне менее 15 кг, и это не будет проблемой для взрослых. Но для детей он будет слишком тяжелым".
"Вот почему сиденья должны быть съемными. Детям не нравится сидеть, когда они играют, и они не будут складывать его, чтобы взять с собой. Самое главное, тормоза должны быть хорошими, и добавьте задний фонарь. Если аккумуляторы достаточно хорошие, добавьте передний фонарь. Многие люди заканчивают работу по вечерам, и небо темнеет".
"Мы учли все это и будем использовать фонари с низким энергопотреблением".
"Хорошо. Помните, что электромобиль не ограничивается только этими продуктами. Вы все не должны прекращать исследования этой технологии. В будущем рынок электромобилей будет больше, и мы не должны уступать другим компаниям."
"Менеджер Фэн, электромобили существуют уже давно. Даже в нашей стране есть электрические трамваи. Но он использует большое количество электроэнергии и предъявляет высокие требования к своему двигателю. Самое главное, у него нет энергии. Кто захочет его купить?"
"Некоторые люди покупают машины только для передвижения и не любят, когда они слишком быстрые. Вы должны контролировать скорость этого электрического скейтборда. Ограничьте ее до 10-15 миль в час, и она не должна быть выше, чем у электрических велосипедов. Кроме того, получите соответствующие разрешения и не относите их к категории игрушек".
Никто не будет покупать электромобили?
В прошлой жизни Фэн Юй многие пожилые люди покупали эти маленькие электромобили в качестве транспорта. Они не дорогие, и управлять ими легко. Хотя он не быстрый, его достаточно, чтобы удовлетворить их требования.
"Хорошо. Мы никогда не прекращали исследования этой технологии. Но в настоящее время мы по-прежнему будем производить эти продукты в качестве игрушек. Наши игрушечные электромобили хорошо продаются. Жизнь становится лучше. Когда я был молодым, даже мотоцикл редко можно было увидеть, не говоря уже об этих игрушечных машинках, которыми можно управлять".
"Хахаха... Мир меняется, и впереди еще больше перемен. Для семей будет обычным делом иметь небольшую машину, а некоторые семьи будут иметь более одной машины. Помните, я говорил вам, что наша продукция должна быть уникальной, правильно позиционированной и качественной? Если вы сможете сделать все это, да еще с нашим брендингом и маркетингом, продажи будут неплохими!".

    
  





  


  

    
      Оба болтали некоторое время, и Фэн Юй вдруг вспомнил о другом популярном продукте в своей прошлой жизни, когда Ли Дафу собирался уходить. Но большая часть рынка в его прежней жизни была занята зарубежными компаниями.
Этот продукт имеет множество применений. Его могут использовать не только гражданские лица, но даже военные и полицейские. Самобалансирующийся персональный транспортер.
Самобалансирующийся персональный транспортер может быть одноколесным или двухколесным. Это устройство также известно как соматосенсорное самобалансирующее устройство. Оно использует динамическую устойчивость и вдохновлено вращающимися верхушками. У него нет устойчивых опор, но он не опрокинется.
Самобалансирующееся персональное транспортное средство использует датчики наклона и гироскопические датчики для перемещения и управления.
Он был разработан для развлечения и отдыха, но в будущем стал новым типом транспортного устройства. Он также является высокотехнологичным и использует центр тяжести пользователя для контроля скорости, движения и направления.
Когда эта технология была представлена на рынке, она была известна как "черная технология".
В течение двух лет после появления этой технологии на рынке многие страны исследовали двухколесный самобалансирующийся персональный транспорт, и это одна из самых изучаемых тем исследователями робототехники. США лидируют в этой технологии, за ними следуют Япония, Франция и Швейцария. Даже Россия и Германия отстают от этих стран.
В прошлом году была создана компания Segway, которая быстро стала популярной. Его продукция быстро перешла на военное применение, так как радиус поворота у него практически нулевой. Его можно использовать в ограниченном пространстве и применять в качестве беспилотного наземного транспортного средства для разведки.
В будущем многие роботы, обезвреживающие бомбы, будут использовать эту родственную технологию. Конечно, существуют гусеничные роботы и т.д., которые подходят для различных типов местности.
Некоторые ученые даже считают, что эта технология может быть использована в освоении космоса, поскольку она более полезна, чем роботы на гусеничном ходу.
Китай также начал исследования этой технологии, и Университет Хуацин возглавляет эти исследования, а также несколько других университетов.
По праву, стандарты этих китайских исследователей не должны проигрывать зарубежным. Тем не менее, они не сотрудничают и проводят собственные исследования, надеясь добиться славы для себя.
Если бы эти исследователи работали вместе, дело пошло бы быстрее. Конечно, в первую очередь они должны иметь достаточный фонд для проведения исследований.
Чем более продвинутой является технология, тем больше требуется средств на исследования. Китайские исследования в области точных приборов находятся на втором месте, и только технология гироскопов не может соответствовать международным стандартам.
Многие самобалансирующиеся персональные транспортные средства китайского производства в будущем используют детали, импортированные из Японии и США. Они только собирали детали и продавали их под собственными брендами.
Тот, кто контролирует основную технологию, будет иметь последнее слово и самую высокую прибыль. Это означает, что большая часть вашей прибыли достанется другим людям, а риск, которому вы подвергаетесь, будет выше.
Segway произвел глубокое впечатление на Фэн Юя. Он появился во время Олимпийских игр в Пекине, и многие местные власти закупили его в большом количестве, в результате чего американская компания получила высокую прибыль.
Фэн Юй также хочет попробовать разработать эту технологию. Однако в Bing City Machinery Manufacturing Group нет специалистов в этой области.
Однако Bing City Machinery Manufacturing Group может сотрудничать с профессорами университетов, спонсируя исследовательские фонды и делясь плодами своих исследований.
Фэн Юй хочет использовать эту технологию в своей продукции и получать от этого прибыль. Эти университеты хотели славы и денег, и некоторые из них получили заказ от государства.
Государство прикажет им исследовать эту технологию, но не предоставит достаточно средств. Это связано с тем, что экономика Китая еще не развита.
Через восемь-десять лет государство увеличит свои инвестиции в эту область. Высшее руководство не знает об этом, но правительству нужно тратить деньги в других областях.
"Менеджер Ли, помогите мне выяснить, какие учреждения и эксперты занимаются исследованиями в области самобалансирующегося устройства. Мы будем спонсировать их исследования и получим права на использование этой технологии."
"Самобалансирующееся устройство? Менеджер Фенг, это устройство бесполезно и похоже на электрический скейтборд, но продается гораздо дороже. Оно также очень тяжелое и имеет ограниченное применение".
"Ограниченное применение? Это потому, что вы не выбрали правильную аудиторию. Подумайте вот о чем. Когда полицейские патрулируют в людных местах, им нужно стоять повыше, чтобы хорошо видеть окрестности. Некоторые предприятия, включая инспекцию в супермаркетах, также могут использовать это. Это устройство также можно использовать в качестве личного транспорта. С некоторым простым обучением люди могут играть с ним".
"Но у этого устройства нет ручек. Может, добавить руль?"
"Да. Но даже без руля можно придумать другие способы. Например, можно использовать шест, чтобы помочь пользователю балансировать".
В прошлой жизни Фэн Юй играл с самобалансирующимися устройствами. Он держал веревку, прикрепленную к передней части устройства, чтобы помочь ему затормозить. Если пользователь не решится отклониться назад, устройство не остановится. С прикрепленной веревкой это будет проще. После того как пользователь привыкнет, веревку можно будет снять.
Добавление руля - это хорошо, но это ограничит пользователя в возможности слезть с него. Они смогут слезть только сзади, но не спереди. Это может стать проблемой в чрезвычайных ситуациях.
Использовать веревку? Ли Дафу представил, как кто-то держит веревку, словно он едет на лошади...
Ли Дафу не знает, сработает ли это, и попросит своих людей проверить эту идею. Ему нужно связаться с этими исследователями и сначала вложить в них деньги, чтобы ускорить их исследования.
Да. Ли Дафу может спонсировать больше исследовательских лабораторий и заставить их поделиться своими результатами, чтобы ускорить процесс.
Если деньги не смогут сдвинуть этих исследователей с места, тогда Ли Дафу будет использовать общие национальные интересы, чтобы оказать на них давление. Нашей целью не должно быть соревнование между собой.
Мы должны соревноваться с этими иностранцами и стоять выше их!
Да. Менеджер Фэн всегда так говорит, и это полезно против этих исследователей.
Эти старые исследователи не заботятся о прибыли. Им нужна только слава и превосходство над другими. Но вопреки национальным интересам, они должны уступить.
"О, у нашего электрического велосипеда также должна быть складная модель. Мы можем передать нашу технологию складывания другим велосипедным фабрикам". Хорошая продукция может быть дорогой. Если наш продукт будет лучшим в мире, мы сможем продавать его намного дороже, чем наши конкуренты, и потребители все равно будут покупать их".
Фэн Юй продолжал обсуждать с Ли Дафу свои идеи, когда ему позвонил Кириленко.

    
  





  


  

    
      "Брат Ки, почему мне кажется, что Шак сегодня играет не в полную силу?" с любопытством спросил Фэн Юй.
Даже если Бейтер силен, Шак не должен быть истощен после 20 минут игры.
Кириленко улыбнулся. "Фэн, это то, что я предложил менеджеру своей команды. Игроки "Лейкерс" не могут контролировать себя в Лос-Анджелесе. Поэтому, когда они вчера приехали, я организовал для них несколько специальных программ, особенно для Шака".
Глаза Фэн Юя чуть не выскочили. Черт! Это что, стратегия вне корта?
"Не смотри на меня так. Это традиция НБА, и кого им винить, если они не могут себя контролировать? Их ноги шатаются во время матча потому, что они слабые!"
"В прошлом я слышал, как болельщики домогаются игроков команды соперника перед матчем. Но я никогда не думал о такой стратегии". ответил Фэн Юй.
"То, что фанаты домогаются их, это их проблема. Я думаю, что кто-то слил информацию о месте их проживания в отеле, и мы не имеем ничего общего с этими кричащими фанатами!".
Фэн Юй безмолвно смотрит на Кириленко.
"Только не говорите мне, что вы подкупили и судью?"
"Как это возможно? Разве ты не заметил, что у обеих команд примерно одинаковое количество штрафных бросков? Но герметичность корзины можно регулировать. Когда мяч попадает в корзину с одной стороны, он отскакивает дальше, что облегчает отскок. Другая сторона более свободна, и отскок будет ближе к корзине. Защитнику нужно придвинуться ближе. Только не говори мне, что ты не знаешь эту тактику?"
Фэн Юй покачал головой. "Я не знаю!"
Черт! Кроме подкупа судей, есть еще столько уловок. В прошлой жизни Фэн Юй слышал, что Джордан уже сталкивался с подобными приемами. Однако он все равно стал лучшим игроком NBA, и никто не может остановить его во время игры один на один.
"Это все тактики?"
"Конечно, нет. Я приберегу другие тактики для следующего матча. Хахаха!"
Фэн Юй пожалел Лейкерс.
.......
Во время второго матча Фэн Юй заметил, что игроки Лейкерс выглядят уставшими. Неужели они не выучили урок из последнего матча?
Фэн Юй спросил Кириленко и чуть не выплюнул свой напиток.
"Вы хотите сказать, что вчера вечером в их отеле сработала пожарная сигнализация?"
"Именно так. Кто-то курил в номере, и кровать случайно загорелась. Пожарная бригада прибыла поздно. Толпа, включая репортеров, образовалась у отеля и задержала пожарных. Пожар удалось потушить только после полуночи, и сотрудники отеля ходили из номера в номер, напоминая о недопустимости курения. Сотрудники обнаружили, что один человек курит косяк в номере, после чего приехала полиция и обыскала все номера отеля. Это продолжалось до раннего утра".
Кириленко пожал плечами, как будто все это не имело к нему никакого отношения.
Фэн Юй показал большой палец вверх. "Брат Ки, я впечатлен. Думаю, твоя команда легко выиграет этот матч".
Нетс выиграли матч с перевесом в 16 очков.
Перед тем как "Лейкерс" покинули арену, Фил Джексон объявил, что они разгромят "Нетс" в Лос-Анджелесе.
Когда "Нетс" прибыли в Лос-Анджелес, они разделили своих игроков и устроили их в особняках Фэн Юя и Кириленко. Их особняки расположены в благополучном районе, и никто не может создать там проблемы.
Люди, живущие там, не могут создавать проблемы. Многие болельщики "Лейкерс" готовы преследовать "Нетс", но они не могут войти в этот район. Так что игроки "Нетс" хорошо отдохнули.
Кириленко лично сказал своим игрокам. Усердно тренируйтесь перед матчами в эти несколько дней, а после победы он всех пригласит на отдых в Лас-Вегас!
Игроки "Нетс" были мотивированы и выкладывались на тренировках по максимуму.
Лейкерс" видели, что они ничего не могут сделать с "Нетс" за пределами площадки и могут использовать только грязные трюки на площадке. Но это Арена Ветра и Дождя, и люди Фэн Юя охраняют корты. Они сказали персоналу арены, что "Лейкерс" должны выиграть у "Нетс" без использования этих грязных трюков!
Персонал арены также считал, что "Лейкерс" - более сильная команда, и у них лучшие игроки, Шак и Коби!
В итоге план "Лейкерс" по использованию грязных трюков провалился.
Но, к удивлению Фэн Юя, "Лейкерс" выиграли матч с перевесом в 4 очка. Шак играл на максимуме своих возможностей и даже забил 15 из 18 штрафных бросков!
Лейкерс" отомстили "Нетс", и персонал арены тоже поверил, что они могут выиграть у "Нетс" вчистую.
Но в следующем матче штрафные броски Шака вернулись к его обычным стандартам. Из 18 штрафных бросков он забил только 8, и "Нетс" выиграли 7 очков.
Окончательный счет стал 3:1, и эксперты и комментаторы начали менять стороны. Все они считают, что "Нетс" выиграют в этом году.
Фэн Юй чувствовал, что на этот раз "Нетс" не будут использовать подлые трюки. Но Кириленко не позволил "Лейкерс" оторваться. На этот раз это не пожарная тревога и не полицейские обыски. Кондиционер арены сломался и выпустил горячий воздух в раздевалку команды гостей.
Перед началом матча игроки "Лейкерс" вспотели и даже не хотят отдыхать в раздевалке в перерыве.
В третьей четверти Батир получил пас от Кидда, сумел оттеснить Шака и забил с данком.
После этого данка "Лейкерс" не смогли переломить ход матча. В четвертой четверти они сдались, и "Нетс" окончательно рассмеялись.
Когда матч закончился, Кириленко вскочил и обнял Фэн Юя. "Фэн, ты это видел?! Моя команда стала чемпионами! Мы наконец-то стали чемпионами!"
Фэн Юй быстро коснулся руки Кириленко. Черт! Ты слишком силен и к тому же задушил меня!
Кириленко быстро отпустил Фэн Юя, но продолжал кричать рядом с ним. Кажется, он кричал что-то вроде Пол! Танцуй! Танцуй хулу!
Фэн Юй увидел, что Кириленко кричит в камеру, и понял, что он разговаривает с Полом Алленом. На этот раз их ставка - танцы? Пол Аллен собирается танцевать?!
Бам!
Пол Аллен бросил стакан в большой плазменный телевизор высокой четкости и разбил его.
Что делают Лейкерс!? Как они могут проиграть "Нетс"? Как Шак может проиграть китайскому игроку, не прошедшему драфт? Он даже был сбит им с ног! Как он может называть себя лучшим центровым в НБА?!
Когда игроки "Нетс" празднуют, Кириленко сказал им, чтобы они продолжали праздновать сегодня. Он присоединится к ним в Вегасе через два дня. Сейчас у него есть важные дела.
Кириленко потянул Фэн Юя за собой. "Фэн, пойдем, посмотрим со мной выступление!"

    
  





  


  

    
      Честно говоря, танец Пола Аллена ужасен, но Кириленко он нравится. Его интересует не танец. Его интересует танцор, хотя это мужчина.
Посмотрев танец и отклонив приглашение Кириленко на вечеринку в Вегасе, Фэн Юй полетел в Калифорнию, чтобы проверить дочернюю компанию Wind and Rain Games, Blizzard. Они только что выпустили игру .
Посмотрев на отчет о продажах Blizzard, Фэн Юй остался доволен их работой.
За последние несколько лет Blizzard выпустила ряд игр, а после того, как Wind and Rain Games приобрела компанию, у них появилось больше средств, и они могут нанять больше разработчиков.
В прошлом году Blizzard выпустила и продала более 3 миллионов копий. С помощью Wind and Rain Games они успешно вышли на китайский рынок.
В прошлом самый большой рынок компьютерных игр был не в Японии, а в Южной Корее. Только Starcraft компания Blizzard продала там более 1 миллиона копий. Это больше, чем в Северной Америке, и в Корее находится самая сильная команда по эспорту в предыдущей жизни Фэн Юя.
В предыдущей жизни Фэн Юя в Китае было меньше пользователей ПК и не было достаточной защиты авторских прав. Большинство китайских геймеров играют в пиратские версии игр. Поэтому игры для ПК плохо продаются в Китае.
Но в этой жизни Фэн Юй усилил давление на пиратство. Он выдавал высокие денежные вознаграждения людям, сообщавшим о фабриках, которые производят и продают пиратские игры, и повышал осведомленность о том, что пиратский диск часто поставляется с троянскими программами, которые угрожают безопасности ПК.
Кроме того, игры Фэн Юя часто поставляются в комплекте с ПК Lenovo. Хотя цены ниже, чем за рубежом, прибыль есть, и люди постепенно привыкают покупать подлинную продукцию.
Использование пиратской или оригинальной продукции - это всего лишь привычка. Многие люди могут позволить себе купить оригинальную продукцию, но они думают так: "Другие люди используют более дешевую пиратскую продукцию. Почему я должен тратить больше на оригинальную версию?".
Когда Half-life была представлена в Китае, оригинальный диск продавался намного лучше, чем предыдущая жизнь Фэн Юя.
В прошлой жизни Китай можно было считать кошмаром игровых компаний.
Китайский рынок намного больше североамериканского. Тем не менее, продажи оригинальных игр составляют менее 30% от продаж в Северной Америке. Китайцы не играют в компьютерные игры?
Конечно, нет! Они просто покупают "взломанные версии" игр в торговых центрах или мостах! Китай лучше всех умеет взламывать чужую техническую защиту.
Многие компании объявили, что если китайцы не смогут взломать технические средства защиты какого-либо программного обеспечения, то это будет лучшее программное обеспечение на рынке. В конце концов, даже Microsoft не может этого сделать.
Фэн Юй задумался о том, как предотвратить взлом его игр. Все просто. Просто запретить тем, кто взламывает его программы, зарабатывать деньги и дать им понять, что они должны предстать перед законом!
Когда люди могут получить прибыль, в десять раз превышающую их затраты, они решатся на риск. Стоимость диска составляет 2 юаня, а продать его можно за 20 юаней.
Но если стоимость увеличится до 5 юаней, а оригинальная версия будет продаваться только за 30 юаней, их прибыль значительно снизится. Эти люди будут колебаться, тем более что в случае поимки они будут оштрафованы на крупную сумму.
Эти пиратские фабрики больше не смогут давать своим инженерам-программистам высокие бонусы за взлом этих игр. У них не будет мотивации. Большинство этих инженеров имеют высшее образование, и они знают, что их действия незаконны.
Конечно, некоторые из них все еще готовы идти на риск, поскольку получают высокую прибыль. Но это лишь небольшое их число. Некоторые сайты, которые пропагандировали незаконное скачивание пиратского программного обеспечения, были закрыты благодаря вмешательству Фэн Юя.
Мне все равно, делаете вы это ради прибыли или нет. Продвижение пиратства - это неправильно. Я дам вам шанс. Просто удалите все программы и заплатите штрафы.
Вы не хотите платить штрафы? Тогда ваш сайт будет закрыт. Почему власти помогают Фэн Юю в этом? Это из-за денег.
Оборудование китайского департамента мониторинга интернета в основном пожертвовано Фэн Юем. Отделу нужно платить только зарплату своим работникам, а не основную часть расходов. Что еще важнее, высшие чины рады, что у них есть такой отдел.
Таким образом, развитие пиратства в Китае замедлилось по сравнению с предыдущей жизнью Фэн Юя. Руководители в этой жизни не сталкивались с безумной эпохой пиратства, но он знает, что его действия были эффективными.
Поскольку все больше людей выбирают оригиналы, многие китайские компании по разработке программного обеспечения могут выжить. Даже если бы они разработали хорошее программное обеспечение, они не смогли бы его продать, так как люди будут покупать пиратские версии.
Но теперь, по крайней мере, эти компании могут зарабатывать деньги на продаже своего программного обеспечения. Кроме того, крупнейшим дистрибьютором программного обеспечения в Китае является Lenovo Kingsoft, а также крупнейший разработчик программного обеспечения в Китае.
Их антивирусное и офисное программное обеспечение является лучшим в Китае и Азии. Они являются одними из лучших в мире, и их другое программное обеспечение также хорошо развивается. Они также приобрели несколько небольших компаний-разработчиков программного обеспечения, потому что эти компании разработали хорошее программное обеспечение.
Текущая стратегия развития Lenovo такая же, как и у Microsoft в прошлом. Если они могут разрабатывать программное обеспечение, они будут делать это сами. Если они не могут этого сделать, они попросят кого-то другого сделать это для них. Но если кто-то другой уже разработал его, они приобретут эту компанию.
Все эти небольшие компании очень рады приобретению Lenovo Kingsoft. Управление собственными компаниями сопряжено с неопределенностью, и они могли бы продать их, чтобы получить больше денег. Кроме того, владельцы также получат часть акций Lenovo Kingsoft, и дивиденды будут очень высокими.
Фэн Юй доволен успехами Lenovo Kingsoft, за исключением разработки операционной системы для ПК. В настоящее время у них есть первая версия, и Фэн Юй протестировал ее. Она немного лучше, чем Win XP, но до Win 7 ей далеко.
Совместимость этой операционной системы также недостаточно хороша.
Если она не совместима с другим программным обеспечением, как она сможет отвоевать долю рынка у Microsoft? Пользователи привыкнут к определенной системе. В прошлой жизни Фэн Юя продажи компьютеров Apple шли хорошо. Их программное обеспечение и операционные системы сыграли в этом большую роль.
Предположим, что операционная система Фэн Юя совместима с системой Win. В таком случае эта система будет хорошо продаваться, когда ее выпустят. Именно тогда Lenovo Kingsoft начнет подниматься на вершину.
Цю Боцзюнь и Лэй Цзюнь хотят получить листинг и заработать деньги. Имея больше средств, они смогут инвестировать в развитие своей продукции. Но Фэн Юй отверг эту идею. Он сказал им, что раз уж они могут ждать столько лет, то почему бы не подождать еще два года?
Мир будет потрясен, когда выйдет эта операционная система, а их нынешние продукты окажутся недостаточно хорошими.
Фэн Юй улыбнулся, представив себе шок, который испытает Microsoft, когда выйдет его операционная система. Пришло время китайской компании стать лучшей компанией по разработке программного обеспечения в мире!
"Адхам, что это за отчет сзади?"
"Это план разработки новой игры. Мы собираемся назвать ее как !"

    
  





  


  

    
      Фэн Юй обрадовался. "Как называется эта игра?! World of Warcraft?!"
"Правильно. Разве не вы попросили кого-то сказать нам, что наш Warcraft должен быть сделан в массовую многопользовательскую ролевую онлайн-игру и даже дали нам много фоновых рисунков, миссий и т.д.?" в шоке спросил директор Blizzard Адхам.
"А... это так. Но я не ожидал, что вы все окажетесь такими быстрыми. Вы все завершили Warcraft 3?"
"Пока нет. Но после выхода Reign of Chaos в этом году, мы выпустим The Frozen Throne в следующем".
"А что насчет World of Warcraft?"
"Такой тип массивной 3D-игры трудно разрабатывать. К счастью, люди из других игровых компаний помогли нам, поделившись своим опытом. По нашим расчетам, на ее разработку уйдет два года, и после тестирования, корректировки и т.д. она должна быть готова к запуску в 2005 году."
Фэн Юй кивнул. Это примерно то же время, что и в его прошлой жизни, и примерно в то же время, когда угаснет увлечение Легендой о Мире. Это еще больше повысит репутацию Игры Ветра и Дождя.
Эта жизнь отличается от предыдущей жизни Фэн Юя. Код Легенды о Мире не был утечен, и нет частных серверов. Кроме того, в "Легенде Мира" часто выходят обновления с новыми картами, миссиями, навыками, монстрами и т.д., чтобы удержать своих игроков.
В прошлой жизни Фэн Юя, даже после появления частных серверов, на официальных серверах по-прежнему было много игроков. Но частным серверам все равно удалось заполучить часть игроков. В конце концов, на частных серверах легче получить уровень, и игроки могут изучить почти все навыки. Кроме того, там меньше игроков и меньше соревнований.
Еще одна причина - на частном сервере можно играть бесплатно. Хотя тайм-карты игры стоят недорого, для студентов они считаются дорогими.
Фэн Юй считает, что "Легенда Мира" может еще собирать плату в течение следующих трех лет и потерять популярность, когда появятся новые игры. Он снизит цену на карточку игрового времени, чтобы удержать игроков еще на год.
В 2006 году карточки игрового времени будут упразднены и переведены на систему членства. Игроки смогут платить за повышение уровня членства, и каждый день будут получать различные награды. Эта система соответствует стратегии игр для мобильных телефонов по зарабатыванию денег, и "Легенда мира" использовала ее в прошлой жизни Фэн Юя.
С новой системой "Легенда о мире" должна просуществовать еще несколько лет и постепенно перейти на веб-браузер и игру для мобильных телефонов. Эта игра может принести компании Wind and Rain Games как минимум десять лет прибыли.
Но "Легенда мира" - это 2D-игра, а на рынке уже начали появляться 2,5D-игры, такие как MU Online. Эти игры имеют более реалистичных персонажей и отбирают часть игроков, особенно зарубежных.
В конце концов, MU Online основана на западной культуре и больше привлекает западных людей. Но даже если у "Легенды Мира" будет только китайский рынок, она все равно сможет войти в историю игрового мира.
Прибыль от 3D-онлайн игры слишком важна, чтобы от нее отказываться. Три самые популярные игры Blizzard должны развиваться дальше, чтобы приносить больше прибыли. В настоящее время большую прибыль приносят и товары для игр - комиксы, фигурки, одежда и т.д.
Игры не только продаются на дисках или собирают ежемесячную абонентскую плату. Побочные товары также очень прибыльны. Американские и японские компании имеют опыт в этой области, и Фэн Юй попросил Камеду Масао заняться этим. У него все получилось, и побочная продукция "Легенды Мира" хорошо продается в Китае.
World of Warcraft - самая популярная MMORPG-игра в прошлой жизни Фэн Юя, и увлечение ею продолжалось более десяти лет. Даже до его возрождения многие люди все еще играют в нее. После выхода этой игры появились всевозможные 3D онлайн игры.
Не считая Китая, более десяти миллионов игроков подписались на World of Warcraft. Хотя на пике популярности "Легенда Мира" насчитывает более 30 миллионов игроков, это число зарегистрированных аккаунтов. Количество игроков онлайн составляет всего около 1 миллиона на одном сервере.
В этой жизни количество игроков онлайн в "Легенду Мира" намного выше. Это объясняется агрессивным маркетингом, производительностью серверов, более ранним развитием китайских ПК и развитием интернета. Но количество игроков в онлайне медленно падает.
Новые серверы появляются часто, и число зарегистрированных игроков постепенно растет. Большинство людей по-прежнему играют в Legend of Mir, а некоторые играют в Half-life, Diablo и другие игры в интернет-кафе. Некоторые там же смотрят фильмы.
Этот период считается золотым периодом игр для ПК.
Игровые консоли, такие как Playstation, Nintendo и Gbox, все еще имеют забавные игры, но по мере того, как появляется все больше онлайн-игр, рынок консолей сокращается.
Однако настоящим убийцей игровых приставок стали игры для мобильных телефонов.
Поскольку смартфоны становятся все более распространенными, многие люди могут играть в игры, читать романы, смотреть видео, когда они свободны. Они больше не будут чувствовать скуку и искать, чем бы заняться.
Люди склонны брать с собой телефоны, куда бы они ни пошли, и игровым консолям пришлось переключиться на виртуальную реальность и датчики движения.
Но недостаток этих консольных игр в том, что нужно большое пространство, иначе игрок получит травму.
Вы говорите, что можете сесть на кровать, чтобы поиграть в игру? Но вы будете знать, что сидите на кровати, и как вы сможете почувствовать, что находитесь в игре?
Вот почему консоль для видеоигр может быть ориентирована только на элитных покупателей. Одновременно с этим игровой рынок захватывают игры для ПК и игры для мобильных телефонов.
Игры для мобильных телефонов в эту эпоху недоступны, и большую часть рынка по-прежнему занимают игровые приставки. Но на него постепенно наступают игры для ПК.
Фэн Юй хочет, чтобы Wind and Rain Games приходила на ум каждому геймеру, когда он говорит об истории игр для ПК.
"Просто продолжайте разработку. Если у вас возникнут финансовые трудности, просто сообщите Камеде Масао о Ральфе".
"У нас не должно быть проблем с финансами, так как наш Warcraft 3 хорошо продается. Прибыли нам хватит на разработку World of Warcraft".
"Хорошо.
Не забывайте хорошо относиться к сотрудникам компании и дать им почувствовать, что они являются частью компании. Не скупитесь, когда речь идет о премиях. Высшие руководители и выдающиеся сотрудники, внесшие значительный вклад в развитие компании, должны быть вознаграждены. Вам не нужно спрашивать моего разрешения".
В прошлой жизни Фэн Юй пережил несколько раундов ухода высших руководителей Blizzard, что серьезно сказалось на деятельности компании. В этой жизни Фэн Юй не хотел, чтобы подобное повторилось.
"Спасибо, господин Фенг. Под вашим руководством компания, несомненно, выйдет на новый уровень. В будущем Wind and Rain Games возглавит сектор компьютерных игр. Мы вместе напишем историю компьютерных игр!".
Примечания переводчика: Мы с женой играли в WOW несколько лет, когда встречались. Я до сих пор помню, что максимальный уровень в то время был 80 или 85. Я танкую, а она DPS... Но после этого мы перестали играть из-за других обязательств. Какая ваша любимая MMORPG?

    
  





  


  

    
      Фэн Юй вернулся в Китай, и чемпионат мира по футболу закончился. Бразилия выиграла его, и Роналдиньо получил "Золотую бутсу", а Кан - "Золотой мяч".
Когда Фэн Юй попросил Чжун Цинсяня подписать Роналдиньо, тот не захотел, потому что он слишком уродлив.
Это верно. Для западных и восточных людей Рональдиньо уродлив со своими зубами.
Именно поэтому два других гиганта Cola не подписали его и позволили Китайскому альянсу напитков получить эту возможность. Перед чемпионатом мира Роналдиньо не пользуется популярностью у болельщиков, несмотря на то, что он хорошо играет. Многие другие игроки, которые не могут играть так же, как он, но выглядят лучше, могут получить гораздо больше спонсорских и рекламных предложений, чем он. Их доходы в несколько раз больше!
Именно поэтому Роналдиньо согласился подписать долгосрочный контракт на десять лет с Китайским альянсом напитков.
Контракт на индоссамент не стоит многого, но он включает в себя множество условий, которые будут вознаграждать его за будущие достижения. Это должно мотивировать его играть на максимуме своих возможностей в будущих матчах.
Фэн Юй знал, что неудачи Ронадиньо еще не закончились. В следующем году лучший футбольный клуб Европы, "Реал Мадрид", имел возможность подписать его, но в итоге они выбрали Бекхэма.
Многие люди были озадачены. Рональдиньо - лучший игрок по сравнению с Бекхэмом, он выиграл чемпионат мира 2002 года.
Но менеджер "Реал Мадрида" сказал, что коммерческая ценность Бекхэма выше, и никто не будет покупать майку Ронадиньо из-за его внешности. Даже после того, как Рональдиньо выиграл "Золотую бутсу", не так много фанатов хотели получить его автограф по сравнению с другими игроками.
Бекхэм - другое дело. Он считается красавцем во всем мире, и у него есть поклонники даже в Африке. Это означает, что "Реал Мадрид" получит большую прибыль после его подписания. Но это также позволяет "Барселоне" получить большую выгоду. В последующие несколько лет Роналдиньо находится на пике своей карьеры.
Рональдиньо стал главной фигурой в маркетинговой кампании Китайского альянса напитков на европейском и южноамериканском рынках и намного увеличил продажи.
Два гиганта Cola сожалеют о том, что не подписали его раньше.
Но они подписали Бекхэма и многих других популярных футбольных звезд, и они считают, что популярность Ронадиньо угаснет через два года. У Beverage Alliance не будет футбольных звезд, которые могли бы поддержать их. В крайнем случае, они могут рассчитывать только на звезду НБА Картера.
Картер стал более популярным после победы в чемпионате НБА в этом году. Благодаря его поддержке продажи Beverage Alliance выросли на североамериканском рынке.
На примере Рональдиньо Чжун Цинсянь считает, что все молодые спортсмены, о которых упомянул Фэн Юй, достойны подписания. Он больше не колебался и попросил своих людей быстро подписать с ними десятилетние контракты.
Краткосрочные контракты не подойдут, так как эти люди еще не известны.
Фэн Юй и Вэнь Дунцзюнь обедают в небольшом ресторане. Они едят простые блюда и болтают за кружкой пива.
"Вы так точны. Откуда ты знаешь, что Корея выйдет в полуфинал? Мне показалось, что корейская команда лишь немного лучше нас".
"Корея впервые принимает чемпионат мира. Хотя Корея является одним из со-хозяев, у них есть много способов повлиять на результаты на своих стадионах. Например, в финале НБА этого года "Нетс" использовали свое преимущество домашней площадки, чтобы преподать "Лейкерс" болезненный урок...".
Фэн Юй рассказал Вэнь Дунцзюню о грязной тактике, которую использовали "Нетс", чтобы показать преимущество домашней площадки.
"Вы хотите сказать, что корейцы домогались игроков других команд?"
"Я не выдумываю. Об этом писали СМИ, и вы должны были видеть, насколько предвзяты судьи. Корейцы играли очень грубо, но не были наказаны. Но они осмеливаются исправлять матчи только перед полуфиналом. Если они выйдут в финал и займут даже третье место, это будет позор для ФИФА!".
"Хмф! Мы должны были подать заявку на проведение чемпионата мира. Если он пройдет в нашей стране, мы тоже сможем выйти в полуфинал. Мы наконец-то вышли на чемпионат мира, но даже не забили гол.
Я возлагал на них большие надежды и даже отказывался от своих игр, чтобы посмотреть их матчи". Вэнь Дунцзюнь ответил.
"Чтобы принять Кубок мира, страна должна дважды пройти квалификацию на Кубок мира. В этом году мы участвуем впервые, и мы не соответствуем требованиям. Кроме того, мы только что выиграли конкурс на проведение Олимпийских игр, и мы должны дождаться окончания Олимпийских игр, прежде чем подавать заявку на проведение Кубка мира. Каждое международное спортивное событие приносит принимающей стороне высокую прибыль. Мы не можем пытаться получить все для себя".
Фэн Юй также хочет, чтобы Китай принял у себя Чемпионат мира по футболу. Но футбольная команда Китая должна быть в первую очередь хорошей. Не может быть такого, чтобы страна принимала чемпионат мира, а ее команда даже не прошла отбор. Это будет слишком позорно".
"Почему вы думаете, что наша национальная футбольная команда не может улучшиться? В нашей стране такое большое население, и так много людей любят играть в футбол. Но почему мы не можем получить 11 хороших игроков, которые будут представлять нас?" Вэнь Дунцзюнь вздохнул.
"Позвольте мне спросить вас. Если ты в детстве скажешь дяде Вэню, что в будущем хочешь стать футболистом, что он ответит?".
"Есть ли необходимость спрашивать? Он, конечно, даст мне пощечину и попросит прекратить мечтать. Может быть, он будет бить меня тростью".
"Вот так. Во многих семьях так же. Они думают, что игра в футбол - это не карьера".
Такова реальность в Китае. Китайский футбол не так популярен, как настольный теннис. Если вы скажете, что хотите стать игроком в настольный теннис, когда вырастете, семья поддержит это решение.
В Европе, Америке, Африке и даже других странах Азии спортсмены-футболисты являются звездами всех мастей и не уступают кинозвездам. Но в Китае многие китайцы даже не знают имен игроков национальной футбольной команды, не говоря уже о том, чтобы узнать их лица.
"Тогда что же нам делать? Вздох... Ваша баскетбольная команда в США так успешна. Почему бы вам не создать футбольную команду здесь? Ваша компания такая большая, и будет здорово, если у вас будет своя команда". сказал Вэнь Дунцзюнь.
Фэн Юй задумался на некоторое время.
Футбол по-прежнему популярен в Китае, и в этом году он впервые попал на чемпионат мира по футболу. Посещаемость футбольных стадионов за последние два года также улучшилась. Но у него слишком много скандалов, и даже Шанхай был лишен своего титула.
"Это можно рассмотреть. Я попрошу Чжун Цинсяня купить футбольную команду". О, вы упомянули, что футбольные команды создали лигу. Как вы думаете, смогу ли я выкупить лигу?".
У Вэнь Дунцзюня отпала челюсть. "Что ты сказал? Ты хочешь создать футбольную лигу?!".
Примечание переводчика: Мне кажется, автор допустил здесь несколько ошибок. Мне кажется, он перепутал Роналдо с Роналдиньо. Именно Рональдо выиграл "Золотую бутсу" на чемпионате мира 2002 года. Надеюсь, пандемия закончится к 2022 году. Я все еще хочу посмотреть Чемпионат мира по футболу 2022 года.

    
  





  


  

    
      Главный секретарь Китайской футбольной ассоциации, Ма Бо, в шоке смотрит на Фэн Юя. "Менеджер Фэн, что вы сказали? Вы хотите создать клубную лигу и организовать профессиональную Футбольную лигу?".
"Именно так. Вы еще помните Клубный чемпионат мира два года назад? Это международная клубная лига, и попасть в нее проще простого". Фэн Юй улыбнулся.
В прошлой жизни Фэн Юя Клубный чемпионат мира утешал китайских футбольных фанатов. Хотя в команде много иностранцев, это одинаково для всех клубов. Это соревнование основано на футбольных клубах, и национальность игроков не имеет значения. В конце концов, китайские клубы носят имя своего города.
"Но в настоящее время у нас есть свои профессиональные лиги. Китайская лига Цзя-А, Китайская лига Цзя-Б и т.д., и они хорошо себя чувствуют".
Ма Бо не сказал, что, по его мнению, дела у китайских клубов идут отлично. Китайская национальная сборная по футболу впервые в истории вышла на чемпионат мира, хотя и не забила ни одного гола.
"Секретарь Ма, я знаю, что вам неприятно это слышать. Большинство игроков сборной, которые участвовали в чемпионате мира, раньше учились за границей. Но почему я слышал, что мы больше не соревнуемся с другими клубами?"
"Кто сказал? Мы каждый год проводили товарищеские матчи и отправляли выдающихся игроков за границу!"
"Зарубежные соревнования делятся на разные уровни. Чемпионат мира и Олимпийские игры находятся на одном уровне, а Еврокубки - на другом. Под ними находятся высшие лиги некоторых стран. Лига нашей страны и близко не стоит с их стандартами. Думаю, ты должен знать это лучше меня, верно?".
Ма Бо смущенно улыбнулся, ведь он знает стандарты китайских футбольных клубов. Возможно, ему удастся обмануть футбольных фанатов, но не Фэн Юя.
"Менеджер Фэн, мы подумали о реструктуризации, и наше предложение было одобрено. Оно будет реализовано в следующем году".
"Это изменение Лиги Цзя-А на Суперлигу, а Лиги Цзя-Б на Лигу Цзя-А?
Вы все только меняете имена, и вы называете это реструктуризацией?" Фэн Юй потерял дар речи. Если это считается перестройкой лиг, то они могут перестраивать их каждый год.
Китайский футбол должен иметь схему развития талантов, что означает, что они должны тратить деньги на наем лучших тренеров и инструкторов. Игроки должны участвовать в соревнованиях международного уровня, чтобы они могли показать результаты своих тренировок.
Честно говоря, китайская женская сборная по футболу показывает хорошие результаты, заняв второе место на чемпионате мира и завоевав серебряные медали Олимпийских игр.
Если женская футбольная команда может это сделать, то почему этого не может сделать мужская команда? За рубежом не так много поклонников женского футбола, и их тренировочные схемы также не так хороши, как у мужчин. Но они, по крайней мере, лучше, чем в Китае. Однако китайская женская команда все равно смогла победить большинство из них.
Фэн Юй считает, что женщины обладают более сильным боевым духом, чем мужчины, и это не потому, что они более искусны, чем зарубежные игроки.
Всему миру известно, что чернокожие спортсмены обладают самой высокой взрывной силой. Напротив, у азиатов лучше выносливость, а белые спортсмены находятся где-то посередине. Посмотрите на спринтеров, большинство из них - чернокожие, а в беге на средние дистанции доминируют азиаты.
Но почему китайский мужской футбол не так хорош, как женский? Это не связано с их подготовкой, но клубы прогнили!
Футбольная лига коррумпирована взятками и азартными играми. Эти игроки могут зарабатывать деньги независимо от того, как они выступают на поле. Почему они должны стараться изо всех сил?
Точно так же, как и в НБА. Многие игроки хорошо играли в своих школах и университетах. Но после того, как они попали в НБА и стали миллионерами, их навыки ухудшились.
Почему так происходит? Потому что, став богатыми, они начинают наслаждаться жизнью и расслабляются. Только игроки с самодисциплиной будут продолжать упорно тренироваться, чтобы выйти на новый уровень и заработать больше денег.
В прошлой жизни Фэн Юй видел, как футболисты и баскетболисты нанимали личных тренеров для дополнительных тренировок после тренировок в команде.
Каждый из них богаче китайских игроков, но они знают, чего хотят сейчас. Каждый год у спортсменов есть время на отдых и отпуск. Карьера спортсмена коротка, и они могут наслаждаться жизнью после того, как уйдут из спорта!
Ма Бо в шоке смотрит на Фэн Юя. Об этом не объявляют публике, и как он узнал об этом? Но если подумать о статусе Фэн Юя, то он должен легко получить эту информацию, если захочет.
"Верно. Менеджер Фэн, мы будем следовать европейской системе лиг, где клубы могут быть переведены в более высокую лигу. Это повысит общий уровень наших игроков и мотивирует их играть лучше".
Фэн Юй покачал головой. "У меня есть вопрос. Команды, которые выходят в Суперлигу из лиги Цзя-А, выбирают только лучших из кучи плохих. Как вы думаете, смогут ли они долго продержаться в лиге? Какой смысл в том, чтобы войти в этом году и выйти в следующем?"
По мнению Фэн Юя, такая структура продвижения - это шутка, если только команды не получат высокие награды и не подпишут лучших игроков после повышения.
Внизу таблицы всегда одни и те же несколько команд. Какой в этом смысл? Остальные команды не беспокоятся о том, что их исключат из лиги, и думают о том, как заработать деньги. Вот почему существует матч-фишинг!
Я буду отдавать очки за деньги!
"Тогда что, по-твоему, мы должны делать?" разозлился Ма Бо. Европейские страны используют этот формат. Если они могут заставить его работать, почему мы не можем?
"Мы должны следовать формату НБА. Команды, которые получают повышение, не будут регулироваться, а количество матчей увеличится. Кроме того, мы должны подписать иностранных игроков и позволить им соревноваться с нашими игроками. Но мы должны сосредоточиться на воспитании наших местных игроков, так как зарубежные игроки, в конце концов, остаются зарубежными игроками".
Лига Цзя-А станет ступенькой для перехода команд в Суперлигу. Каждый год только одна команда из Лиги Цзя-А будет повышаться в классе, а все команды Суперлиги, совершившие серьезные нарушения, будут регулироваться в Лиге Цзя-А..."
Фэн Юй сказал много. Это было предложение заграничного профессионала, которого он нанял. Лиги многих стран использовали такой формат, когда начинали свою деятельность.
Футбол в Китае станет похож на настольный теннис, где количество игроков будет расти как сумасшедшее. Но в итоге будет только чуть больше 20 клубов, а не 30-40, потому что хороших игроков не так много.
После того, как Фэн Юй закончил, Ма Бо сердито посмотрел на него. "Менеджер Фэн, вы сказали, что это легко. Вы знаете, сколько это будет стоить? Вы знаете, сколько мы получаем от правительства каждый год? Вы знаете, сколько клубов теряют деньги каждый год? Наша Ассоциация не так богата, как вы".
"Вот почему я сказал, что мы должны создать управляющую компанию. Я могу предоставить большую часть средств, а все клубы получат некоторые акции. Футбольная ассоциация также может купить некоторые акции. Таким образом, мы сможем быстрее коммерциализировать наш футбол. Что скажете?" Фэн Юй улыбнулся.

    
  





  


  

    
      В предыдущей жизни Фэн Юя в Китае была создана компания Суперлиги. Однако клубы не имели никакой власти, и последнее слово оставалось за Футбольной ассоциацией.
Какой смысл создавать эту компанию? Все равно все решения принимает Ассоциация.
"Это... Мне нужно обсудить это с остальными. Кроме того, если эта компания будет создана, как будут разделены акции?".
Ассоциацию не волнует компания. Самое главное - это власть. Пока последнее слово остается за ассоциацией, все остальное не имеет значения. Они все равно могут распоряжаться тем, как клубы тратят свои деньги. Это пойдет на пользу ассоциации!
"Конечно, все зависит от того, у кого больше денег. Например, если этой компании нужен 1 миллиард, а я вложил 500 миллионов, то я получу 50% акций. Это же просто, верно?"
Ма Бо в ярости. "Что вы имеете в виду? Эта компания будет основана на том, кто владеет наибольшим количеством акций? А как же ассоциация?"
"Ассоциация также может вкладывать деньги в компанию. Если вы все вложите больше всех денег, то и акций у вас будет больше всех".
"А как насчет остальных раскрученных клубов?".
"Остальные клубы тоже могут вкладывать деньги, и доля будет зависеть от вложенной суммы. Только не говори мне, что ты не знаешь, как устроено владение акциями".
Ма Бо потерял дар речи. Он чувствовал, что Фэн Юй принижает его, но не смел ничего ему сделать. Если бы Фэн Юй был обычным магнатом, он бы уже давно прогнал его. Но Фэн Юй не обычный магнат. Его состояние намного выше, чем у Супермена Ли, да и сам он намного моложе.
Но Фэн Юй не только принижает Ма Бо. Он принижает ассоциацию. Если эта компания будет создана, что будет с лидерами ассоциации? Он лишит ассоциацию власти.
Компания может быть создана только в том случае, если ассоциация будет руководить ею.
"Менеджер Фэн, я думаю, вы не знаете, как здесь все устроено. Мы отличаемся от США и европейских стран.
Наша ассоциация лучше знакома с футбольным менеджментом, и под нашим руководством наши национальные команды значительно улучшились. Наша мужская команда вышла на чемпионат мира, а женская команда заняла второе место в двух международных соревнованиях. Это все наши заслуги". Ма Бо слегка отодвинулся назад.
"Я могу позволить ассоциации получить кредит, а сам буду финансировать компанию. Если она потерпит неудачу, я возьму вину на себя. Я тоже футбольный фанат, и как китаец, я надеюсь, что мы сможем участвовать в международных соревнованиях. Секретарь Ма, думаю, вы не знаете, что ни один из моих бизнесов до этого не провалился!".
У Фэн Юя нет никакого особого решения для улучшения футбольных стандартов Китая, кроме использования денег! Он может обеспечить более профессиональный график тренировок, лучших тренеров и платформу для демонстрации игроками своих навыков. Конечно, если маркетинг будет проведен хорошо, посещаемость билетов улучшится. Может быть, сейчас это и не выгодно, но кто знает, что будет в будущем?
В прошлой жизни Фэн Юя некоторые китайские клубы были прибыльными. Хотя их прибыль невелика, они могут привлекать болельщиков на свои матчи.
Сейчас дела у китайских клубов идут не очень хорошо, а в ближайшие годы они станут еще хуже. Многие клубы были расформированы, объединены и даже добровольно перешли под регулирование.
Китайские футбольные болельщики предпочитают смотреть зарубежные матчи по телевизору, чем внутренние матчи на стадионах, несмотря на низкие цены.
Это условие очень привлекательно для Ма Бо. Фэн Юй будет финансировать компанию, а ассоциация возьмет кредит. Если компания потерпит неудачу, ответственность будет нести он.
Кроме того, Фэн Юй говорил, что его бизнес никогда не терпел неудач. Значит ли это, что он уверен в том, что сможет увеличить посещаемость билетов и помочь клубам заработать деньги?
Как только посещаемость билетов повысится, заработать будет легко. Рекламные щиты на поле и другие спонсорские проекты могут принести клубам много денег. Фэн Юй владеет командой НБА и знает несколько способов заработать деньги.
Кроме того, Фэн Юй может нанять профессионала из-за рубежа с высокой зарплатой для управления этой компанией.
В прошлой жизни Фэн Юй смог превратить CBA из убыточной компании в прибыльную. Почему Суперлига не может сделать то же самое?
Футбольные фанаты не уступают баскетбольным. Кто-то сказал, что футбольные фанаты больше готовы тратить на поддержку своих клубов. Большинство из них готовы покупать клубную атрибутику за пределами стадиона, чего не делают баскетбольные болельщики.
Конечно, кто-то упомянул, что это потому, что футбольных матчей меньше, чем баскетбольных. Но кого это волнует? Эта компания должна быть создана в первую очередь для предотвращения игорной деятельности и других случаев взяточничества. Это остановит китайские футбольные лиги от неправильного пути.
Фэн Юй не волнует, если компания понесет убытки, ведь это ничто по сравнению с его богатством.
"Менеджер Фенг, мне нужно сначала обсудить с остальными, прежде чем мы сможем дать вам ответ. Не только наша ассоциация должна обсудить это, но нам также нужно одобрение руководителей Главного управления спорта."
"Я знаю. О, я думаю, мы должны развивать наши молодежные футбольные команды. Я помню, у нас были школы-интернаты, и мы должны продолжать в том же духе". Все другие виды спорта спортсмены начинали тренироваться с юных лет, и футбол должен быть таким же. Кроме того, футболу нельзя научиться, просматривая видео. Им все равно нужно ездить за границу на тренировки. Я тоже могу это организовать".
Правительство однажды сказало, что образование должно начинаться с раннего возраста, и сказало, что ПК должны начинаться с раннего возраста. В спорте они также выдвигали много лозунгов, например, XXX спорт должен начинаться с молодых лет. Но футбол и баскетбол не получили должного развития.
Большинство китайских родителей считают, что это просто игры. Если их дети хотят стать спортсменами, они должны заниматься скучными видами спорта, такими как спринт, гимнастика и т.д. Для них это настоящие виды спорта, которыми может гордиться страна.
Настоящая причина в том, что футбол и баскетбол - это весело, и каждый может вступить в команду и играть.
Но играть - это совсем другое, чем быть профессионалом. Если родители не изменят этот образ мышления, китайскому футболу придет конец. Самый простой метод - давать стипендии молодым игрокам и начислять дополнительные баллы за дальнейшее обучение. Это позволит родителям понять, что хорошо играть в футбол тоже очень полезно.
"Мы занимаемся воспитанием нашей молодежи. Конечно, у нас ограниченные средства, и это не очень успешно. Мы будем рады, если вы захотите помочь". хитро ответил Ма Бо.
Если Фэн Юй сможет финансировать молодых игроков, то ассоциация сможет сэкономить часть средств и потратить их в другом месте. Кроме того, они получат хорошую репутацию.
"Нет проблем. Я могу позаботиться о молодых игроках. Футбол тоже должен начинаться с молодых лет. Секретарь Ма, я буду ждать ваших хороших новостей".

    
  





  


  

    
      Начальник Главного управления спорта Чжао Янь, выслушав доклад Ма Бо, почувствовал себя очень счастливым. Если бы Ма Бо не был его бывшим секретарем, он бы подумал, что это шутка.
Футбольной ассоциации не нужно тратить ни цента, и она может получить большую часть кредита. Хотя они потеряют часть власти, Главное управление спорта может использовать свои средства в других областях. Не забывайте, что Китай успешно выиграл конкурс на проведение Олимпийских игр 2008 года. Главному управлению спорта нужно много тратить во многих областях".
"Откуда вы знаете менеджера Фэна?" с любопытством спросил Чжао Янь. Почему он не знал, что Ма Бо знаком с Фэн Юем в прошлом?
Когда Фэн Юй помогал Главному управлению спорта в прошлом, Чжао Янь был еще заместителем и не имел возможности общаться с ним.
"Это был менеджер Фэн, который связался со мной. Сначала я был удивлен, но после некоторых раздумий я думаю, что это хорошо для ассоциации. В конце концов, у него есть своя команда за границей. Хотя это баскетбольная команда, это самая успешная баскетбольная лига в мире. Я думаю, он более опытен, чем мы. Более того, деньги для него не проблема".
Последнее предложение - самое важное.
Чжао Янь воодушевился. "Как вы думаете, сколько менеджер Фэн вложит?"
"Из того, что он упомянул, я думаю, что около 1 миллиарда!"
"Сколько?! 1 миллиард?! Ма Бо, ты сделал большой вклад!"
Главному управлению спорта не нужно выдавать средства футбольной ассоциации на ближайшие несколько лет. Даже если они и будут выделять средства, это будет не так много, как раньше. Если Чжао Янь поговорит с Фэн Юем, тот, возможно, вложит гораздо больше средств.
"Это все благодаря твоему замечательному руководству". Ма Бо начал льстить Чжао Яню.
"Хорошо. Помоги мне пригласить управляющего Фэна. Я бы хотел поговорить с ним и узнать, может ли он поддержать другие виды спорта нашей страны".
Фэн Юй много жертвовал на последние две Олимпиады и должен был пожертвовать еще больше на Игры 2008 года, так как они будут проходить в Пекине.
.......
"А? Почему ты снова здесь?" Фэн Юй прибыл в Главное управление спорта. Они увидели Вэнь Дунцзюня, когда он вошел в кабинет Чжао Яня.
Вэнь Дунцзюнь бросил на Фэн Юя недовольный взгляд и подал ему чай, после чего покинул кабинет.
Черт! Кому нужно это повышение?! Я наслаждался своим пребыванием в Баскетбольной Ассоциации, а меня вынудили вернуться в офис. Почему меня снова назначили секретарем?! Я все еще должен подавать чай другим!
"Сяо Вэнь, садись и присоединяйся к нам". сказал Чжао Янь.
"Управляющий Фэн, я слышал, что Сяо Вэнь - ваш друг детства. Я перевел его временно на должность секретаря. Я назначу его одним из членов комитета Олимпийских игр. Если он будет хорошо работать, его ждет блестящее будущее". Чжао Янь рассмеялся.
Фэн Юй не стал возражать. В его прошлой жизни Олимпийские игры 2008 года впервые возглавили медальную таблицу. Это большое достижение для всех сотрудников Главного управления спорта.
Фэн Юй посмотрел на Вэнь Дунцзюня и ответил Чжао Яню. "Верно. Мы выросли вместе, и он все еще был моим оператором на моей свадьбе".
"Менеджер Фэн, я не буду ходить вокруг да около. Я слышал от Ма Бо, что вы намерены создать компанию по управлению футбольной лигой, а также готовы инвестировать большую сумму в воспитание футболистов нашей страны, включая молодежь".
Чжао Янь специально подчеркнул слова "крупную сумму".
Фэн Юй кивнул. "Верно."
Ма Бо, сидевший рядом, вздохнул с облегчением. Он боялся, что Фэн Юй внезапно передумает.
"Я слышал, что сумма будет не меньше 1 миллиарда?" продолжал спрашивать Чжао Янь.
Когда Ма Бо докладывал Чжао Яню, он сказал, что речь идет об 1 миллиарде. Но теперь она стала не менее 1 миллиарда. Это намек для Фэн Юя, что нужно вкладывать больше.
"Верно. Это будет по крайней мере 1 миллиард. Я думаю, этого должно хватить на стадионы, тренировочные центры и другие объекты". Фэн Юй кивнул.
"Менеджер Фэн, только содержание газонов на стадионах - это не маленькая сумма, а вы упомянули тренировочные центры и молодежь и т.д. 1 миллиарда недостаточно. Некоторые клубы не в состоянии вложить много денег".
Чжао Янь слегка обеспокоен. Владельцы клубов могут быть миллиардерами, но они не хотят тратить даже 10 миллионов".
"1 миллиарда достаточно. Я говорю о долларах США!" непринужденно сказал Фэн Юй, скрестив ноги.
Hiss....
Чжао Янь и Ма Бо в шоке посмотрели друг на друга.
1 миллиард долларов США?!
Это не маленькая сумма!
Только Вэнь Дунцзюнь остался безучастным, потому что Фэн Юй получил от него информацию. Он знает, сколько денег собирается вложить Фэн Юй. Кроме того, он хорошо знает Фэн Юя. Фэн Юй может заработать много денег, но он также много тратит.
"Менеджер Фэн, я не ослышался? Вы говорите, что это 1 миллиард долларов США?!"
"Все верно. Нам нужно переоборудовать и перестроить многие стадионы и добавить некоторые объекты, включая оборудование для тренировок. Лиге также нужны призовые деньги, и я думаю предложить выгодные призы для победителя". Фэн Юй ответил.
"Менеджер Фэн, какие еще требования вам нужны? Просто скажите мне, и я все улажу за вас!"
Чжао Янь внезапно стал решительным. Если какой-либо из клубов откажется, он запретит им участвовать в соревнованиях!
"Я сделаю эту компанию акционерной, и все клубы должны внести небольшой вклад и владеть некоторыми акциями. 50% от продажи билетов должны быть переданы компании и распределены между остальными клубами в соответствии с долей акций. Часть продаж билетов будет оставлена в качестве приза победителю. Остальные 50% пойдут клубам. Это поможет убыточным клубам. Что касается того, сколько каждый клуб должен внести... Я думаю, что 10 миллионов юаней будет достаточно. Они могут не позволить себе больше, чем это, а если меньше, то они могут не получить никаких акций".
"Хорошо. Я дам им знать, и они послушно внесут 10 миллионов. Наш первоначальный план - 12 команд в Суперлиге. Как вы думаете, этого достаточно?"
"Да.
Кроме того, компания будет иметь последнее слово в том, какая команда будет продвигаться. Я надеюсь, что ассоциация или другие руководители не будут вмешиваться. Я вложил столько денег не ради забавы".
"Конечно. Пока это не нарушает наши законы и правила ФИФА, никто в стране не будет вмешиваться. Вы можете быть уверены".
Чжао Янь не осмелился сделать ничего, что могло бы разозлить этого Бога Фортуны. Если он сделает что-то, что прогонит Фэн Юя, высшие чины его не отпустят.
Хотя наличие больших денег ничего не значит, но это политический кредит для спортивной администрации.
"Кто-то будет здесь, чтобы обсудить с вами все детали, а я больше ничего не скажу".
"Хорошо. Я попрошу Сяо Вэня связаться с вашими людьми. Все бумаги и процедуры будут утверждены, и просто ищите меня, если возникнут какие-либо проблемы. О, Олимпийские игры пройдут здесь в 2008 году. Эээ... Нам также не хватает средств на проведение Олимпийских игр". Чжао Янь смотрит на Фэн Юя с нетерпением.

    
  





  


  

    
      У Олимпийских игр и страны-хозяйки уже есть спонсоры и поставщики, например, Coca-Cola. Чаще всего официальные поставщики также являются спонсорами. Есть и другой тип, называемый партнерами, который примерно то же самое, что и спонсоры.
Китай - страна с низким средним доходом и считается отсталой по сравнению со странами, принимавшими Игры в прошлом. Недавние Игры в Сиднее показали Китаю, что проведение Игр может получить хорошую репутацию и принести прибыль.
Организационный комитет принимающей страны привлечет к участию бизнесменов. В настоящее время Китай планирует свой бюджет на Игры 2008 года, поскольку все принимающие страны имеют большие бюджеты на проведение Игр. Китай также может себе это позволить, поскольку его экономика в последние годы развивается хорошо. Но другие провинции будут недовольны, если центральное правительство увеличит бюджет Пекина на проведение Игр.
Поэтому оргкомитет придумал, как решить проблему с бюджетом. Привлечение большого количества спонсоров.
В основном, все крупные государственные предприятия, магнаты Гонконга и Макао сделали пожертвования комитету. Конечно, Китай предоставляет им налоговые субсидии в обмен на их пожертвования.
Будучи супермагнатом №1 в Китае и Азии, комитет давно хотел привлечь Фэн Юя к пожертвованиям. Но поскольку Tai Hua Holdings пожертвовал большую сумму, они постеснялись обращаться к нему снова.
Чжао Янь наконец-то получил возможность встретиться с Фэн Юем, и он не упустит эту возможность.
"Пожертвование? Разве Тай Хуа Холдингс не пожертвовал?" Фэн Юй вспомнил, что Чжун Цинсянь говорил ему, что Tai Hua Holdings пожертвовал комитету гораздо раньше.
"А? Да. Но нам все еще не хватает средств. Поэтому я надеюсь, что менеджер Фэн сможет пожертвовать еще немного". Лицо Чжао Яня покраснело от смущения за то, что он снова попросил его пожертвовать.
"О... разве у вас всех нет официальных спонсоров? Мы можем пожертвовать немного больше, если вы назначите нас официальными спонсорами".
"Насколько больше?" спросил Чжао Янь.
Фэн Юй рассмеялся.
"Начальник Чжао, я сначала поговорю с Чжун Цинсянем и дам вам ответ. Но не волнуйтесь. Я внесу свой вклад в спорт нашей страны!"
Чжао Янь обрадовался. "Я буду представлять наш оргкомитет, чтобы поблагодарить вас".
.......
"Старина Чжун, сколько наша компания Tai Hua Holdings пожертвовала на Олимпийские игры? Мы - главный жертвователь? 1 миллиард юаней?"
1 миллиард юаней должен быть главным пожертвованием организации за все прошедшие Игры. Ни одна компания в прошлом не жертвовала более 100 миллионов долларов США.
Фэн Юй вспомнил, что в его прошлой жизни главный спонсор Гонконга и Макао магнат пожертвовал всего около 80 миллионов долларов США. Но общая сумма пожертвований магнатов превышает несколько миллиардов долларов США.
В предыдущей жизни Фэн Юя Китай собрал около 50 миллиардов долларов США для проведения Олимпийских игр в Пекине. Правительство заложило в бюджет 42 миллиарда долларов США, но в итоге превысило его на 1 миллиард. После окончания игр стоимость новых стадионов и спортивных арен составила более 45 миллиардов долларов США. Это означает, что страна не понесла никаких убытков.
Основные объекты инфраструктуры, построенные к играм в Пекине, включают аэропорты, дороги, метро и т.д., и обошлись примерно в 30 миллиардов долларов США. Это то, что Пекин и центральное правительство собираются строить в будущем. Если они не будут принимать игры, это также будет построено в будущем. Но они не будут строиться одновременно.
Одни только инвестиции компании Wind and Rain Consulting во фьючерсы на золото приносили Фэн Юю много денег каждую неделю. Его инвестиции в американские компании, связанные с информационными технологиями, также идут хорошо. Он может практически ничего не делать и провести остаток жизни, считая деньги, и никто не сможет превзойти его богатство.
Если Китай собирается проводить Олимпийские игры, он должен быть зрелищным и продемонстрировать свою силу остальному миру. Китай поднялся и имеет большее влияние на международном уровне. Другая причина заключается в том, что Китай всегда гордился тем, что является сильной страной с древних времен. Прошлые Олимпийские игры всегда имели много проблем, и при проведении в Китае ничего не должно пойти не так.
Теперь Китай будет принимать Игры, и оргкомитет понял, что проведение идеальных Олимпийских игр обходится недешево. Конечно, Китай может окупить свои инвестиции в других областях. Он может продолжать приносить дополнительные доходы в будущем.
Одних только поступлений от туризма много, не говоря уже о других секторах.
"Старый Чжун, проверь все наши дочерние компании и узнай, сколько еще они могут пожертвовать. Если они не могут пожертвовать сейчас, они могут делать это ежегодными взносами. Мы должны поднять планку спонсорства до самого высокого уровня в мире!".
Эти ТОП-спонсоры не спонсируют больше денег, но они получают больше всего эфирного времени. Это потому, что у них есть связи с Международным Олимпийским Комитетом.
Фэн Юй ничего не может с этим поделать, так как они подписали контракты до начала игр. Но он может унизить Международный олимпийский комитет, показав им, что их "лучшие" спонсоры пожертвовали лишь небольшую сумму и являются лишь "мелочью" по сравнению с его пожертвованиями.
"Менеджер Фэн, сколько вы собираетесь пожертвовать?"
"Приготовьте 100 миллионов долларов США для каждого из наших брендов. Если этого будет недостаточно, мы будем увеличивать дальше. Я пожертвую больше под своим именем и дам понять Международному олимпийскому комитету, что их спонсоры слишком скупы!"
Чжун Цинсянь потерял дар речи. Фэн Юй разозлит Международный Олимпийский Комитет, но это и хорошо. Эти члены международного комитета не посмеют вмешиваться в ход Игр в Пекине.
Многие люди недовольны Международным олимпийским комитетом, так как они сами себе высоко платят. Члены комитета получают в среднем более 1 миллиона юаней, и даже рядовые члены получают более 500 000 юаней в год. Их работа также очень проста.
Спонсорская помощь "ТОП" и 90% от сборов за трансляцию будут переданы оргкомитету принимающей страны. Поэтому, если бы "ТОП"-спонсоры спонсировали больше денег, Китай получил бы большую долю.
Предположим, что эти "ТОП" спонсоры спонсировали меньше, чем официальные спонсоры Китая.
В этом случае Международный олимпийский комитет будет опозорен, а китайский оргкомитет может поднять вопрос об этом.
"Менеджер Фэн, вы уверены, что хотите это сделать?".
"А что в этом плохого? Я жертвую деньги. Разве мне нужно их разрешение?" Фэн Юй ненавидит такие "традиции", когда нельзя жертвовать больше, чем руководители. Более того, Международный Олимпийский Комитет не может ничего с ним сделать!
"Хорошо. Это не должно быть проблемой. Но сначала мне нужно проверить разные бренды". Чжун Цинсянь должен сначала подумать о прибыли компании, ведь не все так богаты, как Фэн Юй.
"Нет проблем. Чем больше мы пожертвуем, тем больше мы сможем сохранить для нашей страны. Если те иностранцы не могут позволить себе спонсировать так много, они могут отказаться".
Примечания переводчика:
Программа "Олимпийские партнеры" (TOP) - это самый высокий уровень олимпийского спонсорства, предоставляющий эксклюзивные маркетинговые права на летние, зимние и юношеские Олимпийские игры избранной группе глобальных партнеров.
Программа, созданная МОК в 1985 году, привлекает некоторые из самых известных многонациональных компаний в мире. Благодаря своей поддержке олимпийские партнеры создают основу для проведения Олимпийских игр и помогают спортсменам из более чем 200 стран участвовать на крупнейшей спортивной сцене мира.

    
  





  


  

    
      В Китае пройдут Олимпийские игры 2008 года, и многие компании, желающие выйти на китайский рынок, посчитали, что это хорошая возможность. Например, некоторые японские электронные компании, два гиганта Cola и некоторые другие компании.
Но японские компании электроники и два гиганта Cola не имеют близких отношений с китайским правительством. Они посчитали, что вместо китайского правительства им следует обратиться к Международному олимпийскому комитету. Ведь именно Международный олимпийский комитет определяет "ТОП" спонсоров и вставляет их рекламу в трансляцию.
Такие компании, как Panasonic, Coca-Cola и VISA, спонсировали многие Олимпийские игры в прошлом и считают, что это выгодно. Например, Игры в Сиднее в 2000 году значительно увеличили продажи их продукции.
В прошлом компания Panasonic быстро поднялась, потому что ей удалось выйти на китайский рынок. Прошли годы, их доля рынка в Китае упала, и их выгнали с китайского рынка.
Китай - это огромный рынок, и это самый большой развивающийся рынок в мире. Если компания Panasonic сможет снова проникнуть на китайский рынок, ее прибыль резко возрастет.
Многие люди в Китае не слышали о VISA, а они уже давно присматриваются к китайскому рынку. VISA - это кредитная карта, и ее клиентам будет удобнее, если больше стран перейдут на нее.
Coca-cola всегда хотела выйти на китайский рынок. Хотя их не вытеснили из Китая, их продажи не улучшаются. Китайский альянс производителей напитков нацелился на них.
У них отбирали лучшие рекламные места в СМИ. Все знаменитости, которых они хотели подписать в качестве спонсоров, были отняты. Даже заводы по розливу, которые они хотели приобрести, были куплены другими.
Coca-cola является лидером на рынке напитков во многих странах мира. Но они не могут войти даже в пятерку лучших брендов напитков в Китае!
Что заставило их потерять дар речи, так это то, что многие китайцы считают, что "Lehaha's Refreshing Cola" - это настоящая кола, а "Coca-Cola" их копирует.
Кока-Кола - это тот, кто изобрел колу!
Секретный рецепт Кока-Колы бесценен!
Это хорошая возможность для Coca-Cola сказать китайцам, что Lehaha - самозванец. Они - настоящие!
......
"Что? Вы уверены? Как получилось, что спонсорские взносы в ТОП увеличились на столько? Разве вы не говорили, что спонсорство составляет не менее 5 миллионов долларов США?" кричал вице-президент по маркетингу компании Coca-Cola.
Это шутка? Coca-Cola уже не в первый раз спонсирует Олимпийские игры. Они всегда были спонсором Олимпийских игр и являются самым продолжительным спонсором в истории. Они хотят сохранить и продолжить этот рекорд.
Никто не говорит о спонсорстве Олимпийских игр яснее, чем они. Даже спонсорство Олимпийских игр в США стоит не так дорого. Почему же спонсорство такой развивающейся страны, как Китай, так высоко?!
"Джим, не сердись. Мы не нацеливаемся на Coca-Cola. Наши спонсорские взносы на игры 2004 года могут быть основаны на том, что обсуждалось. Но этой цены недостаточно для игр 2008 года!"
"Почему? Мы знаем, что спонсорские взносы будут расти каждый год, и мы включили это в наши спонсорские, что вполне разумно. Но вы все - те, кто увеличил спонсорство на много. Как вы все можете так поступать? Вы хотите сказать, что Китай станет развитой страной к 2008 году?! Даже если он станет развитой страной, спонсорство не должно быть таким смешным!" сердито крикнул Джим.
Джим хотел обсудить с Международным олимпийским комитетом возможность войти в ТОП-спонсорство игр 2008 года. Это считается авансовым платежом, но Coca-Cola не понесет убытков, а цена будет расти по мере приближения к 2008 году.
Конечно, Китай получит эту сумму раньше и сможет использовать ее на инфраструктуру. Coca-Cola знакома с этой процедурой.
Заблаговременное спонсорство может сэкономить им много денег, и они смогут раньше прорекламировать логотип Олимпиады. Это поможет увеличить продажи в принимающей стране.
Coca-Cola может представить памятные бутылки, чтобы увеличить свою прибыль, которая сохранится даже после окончания игр.
Но на этот раз Международный олимпийский комитет просит многого. Этого ли хотел китайский оргкомитет?
"Джим. Я покажу вам список, и вы поймете. Это официальные спонсоры игр 2008 года. Посмотри, сколько они спонсировали.
Глаза Джима чуть не выскочили из глазниц! Как такое возможно!?
Десять крупнейших спонсоров спонсировали более 200 миллионов долларов США каждый, а самый главный спонсор спонсировал 500 миллионов долларов США! Почему спонсорская поддержка так высока?
Coca-Cola спонсировала менее 50 миллионов долларов США на Олимпийских играх 2004 года и думала, что 60 миллионов долларов США достаточно, чтобы стать одним из ТОП-спонсоров на играх 2008 года.
Но Международный олимпийский комитет сказал им, что им нужно не менее 200 миллионов долларов США.
Как может спонсорская поддержка ТОП-спонсоров быть ниже спонсорской поддержки оргкомитета?
Но 200 миллионов долларов США - это слишком много! Самая большая сумма, которую готова потратить Coca-Cola - 80 миллионов долларов США. Это только для того, чтобы получить статус ТОП-спонсора, без учета расходов на рекламу.
Если Coca-Cola потребуется 200 миллионов долларов США, то общие расходы на Игры 2008 года составят более 300 миллионов долларов США. Они могут не окупить эти расходы.
"Кто-нибудь подписал контракт?" спросил Джим.
"Пока нет. Но более десятка человек пришли спросить об этом, и всем им нужно подумать. Я предлагаю вам тоже подумать об этом. В конце концов, вы все спонсировали столько Игр, и будет жаль, если вы пропустите Игры 2008 года".
Джим выругался в сердцах. Конечно, вы хотите, чтобы мы согласились, ведь ваш доход значительно увеличится. Но это огромная сумма, и он не смеет принимать решения.
Проклятье! Откуда взялись эти китайские спонсоры?!
Wind and Rain Electronics, Wind and Rain Home Appliances, Aiwa Electronics, Aiwa Home Appliances, Tai Hui Supermarket Group, Aiwa Little Tyrant, Tai Hua Consultancy, Lehaha Group, Wind and Rain Consulting и Wind and Rain Holdings.
Когда Джим увидел в списке Wind and Rain Holdings и Tai Hua Holdings, он понял, что произошло. Это все компании Фэн Юя.
Этот Фэн Юй создает проблемы для всех. Вы потратили столько денег на эту Игру. Как вы собираетесь их вернуть? И почему остальные акционеры соглашаются на спонсорство?
Фэн Юй влил доллар за долларом в компании за их спонсорство. Это будет способствовать продвижению компаний, а остальные акционеры смогут извлечь из этого выгоду. Конечно, они не откажутся. В конце концов, это будет вписано в историю спонсорства Олимпийских игр, и их запомнят навсегда.
Кроме того, все они китайцы и не пожалеют усилий, чтобы внести свой вклад в развитие Китая. Все эти акционеры богаты и не против понести некоторые убытки".
Джим вышел из офиса Международного олимпийского комитета. Как он собирается отвечать компании? Он гарантировал, что Coca-Cola войдет в ТОП спонсоров до его прихода, но все изменилось из-за Фэн Юя! Что он задумал?!

    
  





  


  

    
      Фэн Юй был очень занят в эти дни, и у него не было времени заботиться о том, что думает представитель Coca-Cola.
Его огромное пожертвование потрясло высшее руководство. Это не маленькая сумма, и высшие руководители были очень благодарны Фэн Юю.
Кроме того, руководители хотели присвоить Фэн Юю правительственный титул, но Фэн Юй отказался. С этим титулом у него появятся обязанности.
У Фэн Юя нет времени, и он считает, что если у него будет время посещать правительственные встречи, то он мог бы проинспектировать свои заводы и компании, чтобы узнать, как он может повысить благосостояние и льготы своих рабочих.
Фэн Юй также не заинтересован и не хочет вмешиваться в дела высших чиновников. Но если он нужен государству, он сделает свою часть работы.
Один из высших руководителей хотел сегодня встретиться с Фэн Юем, но получил отказ. Это произошло потому, что Фэн Юй должен был сопровождать Ли На в больницу.
Два дня назад Ли На внезапно почувствовала себя плохо, и у нее на неделю пропали месячные. Первая мысль Фэн Юя - она может быть беременна.
Фэн Юй не стал звонить домой, чтобы сообщить об этом родителям, так как хочет сначала убедиться в этом в больнице.
Директор отделения акушерства и гинекологии пекинской больницы Тай Хуа улыбнулся и поздравил Фэн Юя.
"Менеджер Фэн, ваша жена беременна. По данным УЗИ я вижу, что беременность подтверждена, но есть две черные точки: Гестационные мешки. Мне нужно, чтобы вы двое вернулись через неделю для дальнейших проверок".
Фэн Юй моргнул и спросил. "Что вы имеете в виду под двумя гестационными мешками? Это опасно?"
"Два гестационных мешка означают, что это могут быть близнецы, но сейчас еще слишком рано это утверждать. Судя по моему многолетнему опыту, вероятность того, что у вашей жены будет двойня, очень высока".
Фэн Юй обрадовался. "Вы хотите сказать, что это близнецы?! Это замечательно! Спасибо, директор Сунь! Спасибо!"
Директор Сунь улыбнулся. "Менеджер Фэн, почему вы меня благодарите? Кроме того, я упомянул, что это не подтверждено, и ей нужно прийти еще раз через неделю".
Не успел директор Сунь закончить, как Фэн Юй выбежал, чтобы обнять Ли На.
"Это подтверждено?"
"Да!
Вы беременны, и врач говорит, что это могут быть близнецы! Давай я помогу тебе подняться. Помедленнее". Фэн Юй счастливо улыбается.
Ли На безмолвно смотрит на Фэн Юя. "У меня всего 4 недели беременности, и тебе не нужно меня держать. Я могу ходить сама".
"Нет. Ты должна послушать меня. Доктор сказал, что первые три месяца беременности самые опасные. Я позвоню в твою школу, чтобы тебе дали отгул. В этот период ты будешь сидеть дома. О, я также найму двух матронок для ухода за тобой. Я спрошу Чжан Ханя, не упустил ли я чего-нибудь".
"Мне еще рано подавать заявление на декретный отпуск. Более того, сейчас только один месяц моей беременности. Сейчас нет необходимости в декретных матронах".
"Тогда я найму двух профессиональных медсестер по уходу за беременными, пусть они сопровождают вас. Вы не должны возвращаться в школу, так как там слишком много электронных устройств, меловой пыли, бегающих учеников... это слишком опасно. Послушайте меня. Мы подадим заявление на неоплачиваемый больничный".
"Но дома будет скучно".
"Как это может быть скучно? Я могу сопровождать тебя. Ты ведь любишь читать? Мы можем купить несколько книг, и я буду читать их тебе".
"Глупости. Ты так занят работой, и ты видел мамину реакцию, когда ты сказал ей, что сделал огромное пожертвование несколько дней назад? Если ты не вернешь деньги, мама снова будет ворчать на тебя".
"Все в порядке. Мне просто нужно сказать ей, что ты беременна, и она будет в порядке, даже если я пожертвую еще немного денег".
Фэн Юй никому не сообщила, но позвонила Чжан Хань, чтобы спросить у нее совета.
Менее чем через час приехал Вэнь Дунцзюнь с Чжан Хань. Он также нес их ребенка.
"Поздравляю... когда приедут дядя и тетя?" спросил Вэнь Дунцзюнь.
"Я все еще не сказал им".
"Почему?" с любопытством спросила Вэнь Дунцзюнь. Почему Фэн Юй не сказал их родителям?
Фэн Юй гордо ответила. "Потому что доктор сказал, что это могут быть близнецы, и попросил нас вернуться через неделю, чтобы подтвердить это".
"Правда?! Поздравляю!" Чжан Хань рад за них и с завистью смотрит на них.
Фэн Юй гордо поднимает голову. "Нет выбора... рождение близнецов зависит от врожденных талантов. Вы можете просто завидовать нам. Хахаха..."
Вэнь Дунцзюнь смотрит на Фэн Юй. "Ты думаешь, я не посещал школу? У кого в твоей семье есть близнецы? Поторопись и расскажи мне. Может, у тебя есть какая-то секретная формула?"
Фэн Юй: "......"
Ты все еще смеешь утверждать, что ходил в школу? Секретная формула?! Разве ты не знаешь, что ты не можешь контролировать естественную беременность?! Если бы у меня была такая формула, моя фармацевтическая группа Бинг Сити была бы богата!
"Чжан Хань, Дунцзюнь, помогите мне дать ему совет. Он хочет, чтобы я взяла отгул на работе и осталась дома. Как он может это сделать? Чжан Хань, ты женщина-полицейский, и ты продолжала работать, когда была беременна".
"Как это может быть одинаково? В этот период я отправлял и забирал ее с работы. Это было слишком утомительно". Вэнь Дунцзюнь попыталась заступиться за Фэн Юй. "Фэн Юй такой ленивый. Думаешь, он будет это делать? Кроме того, его бизнес очень большой, и у него может не быть времени, чтобы отправить тебя на работу, если у него есть дела?"
"Но Фэн Юй нанял для меня водителя. Не думайте, что я не знаю. Водитель следовал за моей машиной, куда бы я ни поехала". Ли На бросил на Фэн Юя сердитый взгляд.
"Я беспокоюсь за твою безопасность". Фэн Юй улыбнулся.
"Чего бояться, если водитель отправляет и забирает меня с работы? Я хочу продолжать работать и не хочу сидеть дома!"
"Но ты не можешь продолжать преподавать. Меловая пыль слишком грязная. Хорошо... Я переведу тебя в библиотеку, и ты сможешь читать книги и там". Фэн Юй сдался.
Фэн Юй знает, что чрезмерная опека и резкая смена привычек не идут на пользу Ли На.
Через неделю Фэн Юй увидел медицинское заключение, и если бы он не был в больнице, то кричал бы от радости.
Близнецы! Это действительно близнецы?!
Хотя еще слишком рано говорить о поле близнецов, рождение близнецов - редкость.
"Пойдемте... съешьте немного сладостей". Фэн Юй раздавал сладости всем, кого встречал. Люди все еще думали, что его жена только что родила.
По дороге домой Фэн Юй не переставал улыбаться.
В предыдущей жизни у него не было детей, а теперь их будет двое.
Как только Фэн Юй добрался до дома, он сразу же сообщил родителям радостную новость. Он ведет себя как ребенок, который только что получил отличную оценку за контрольную и хвастается перед всеми.
На следующий день родители Фэн Юя и Ли На пришли в гости. Это особый случай для их семей.
Теперь Фэн Юй не может вмешиваться в подготовку к уходу за Ли На. Он попытался что-то сказать, но родители его опровергли. "Ты уже рожал раньше? Ухаживал ли ты раньше за беременными женщинами? Ты ничего не знаешь и должен отойти в сторону!".
Фэн Юй потерял дар речи. Это моя жена беременна. Почему я должен отходить в сторону?
К счастью, в это время Фэн Юю было чем заняться. Из компании Bing City Machinery Manufacturing Group позвонили и сообщили ему хорошие новости.

    
  





  


  

    
      "Старина Ли, ты говоришь, что мы можем начать производство двигателей высокого класса? Хахаха... отлично! Это потрясающе!"
Машиностроительная производственная группа Бинг-Сити разрабатывала новые двигатели. Все это время она сотрудничала с Bing City Aviation. По мере роста прибыли компании, увеличивались и инвестиции в исследования и разработки. Их технологии совершенствовались быстрее.
Несколько лет назад Bing City Machinery Manufacturing Group могла производить двигатели высокого класса. Тем не менее, их стоимость почти в два раза выше, чем у других крупных производителей автомобилей. Это означает, что они могут быть конкурентоспособными только в Китае, но не за рубежом.
У Songjiang Motors есть две популярные модели за рубежом. Одна из них - Oriental Deer, а другая - Little Genie. Olympics, которая хорошо продается в Китае, не очень хорошо продается за рубежом, кроме Восточной Европы.
Европейцы и американцы предпочитают автомобили с большим рабочим объемом, особенно внедорожники. Внедорожник Toyota 4500 вошел в историю благодаря своим мощным и дешевым двигателям. Среди больших внедорожников эта модель создала себе имя. Теперь Toyota совершила новый прорыв, разработав более дешевый двигатель 4700 CC.
Но это не значит, что у других крупных автопроизводителей нет более мощных двигателей CC. Volkswagen, Ford и т.д. имеют технологии для двигателей 4800 CC и работают над двигателями 6000 CC. Но эти двигатели используются в роскошных и спортивных автомобилях, в отличие от Toyota, которая использует их в автомобилях среднего и низкого класса.
Технология не совершенна, а массовое производство приведет к увеличению стоимости и потере конкурентоспособности. Toyota хорошо контролирует свои затраты, и розничные цены на ее автомобили остаются низкими. Это позволило им занять большую долю рынка внедорожников с высокой степенью проходимости.
Выпустив всего лишь модель 4500, Toyota закрепилась в Китае и не была подавлена компаниями Songjiang и Volkswagen.
Однако FAW предложила Toyota создать совместное предприятие с этой моделью, поскольку у них есть модель 4700. Но Toyota отказалась. Они могут получить более высокую прибыль, продавая эту модель самостоятельно и защищая свои собственные технологии.
Если FAW изучит технологии производства этого двигателя, Toyota должна навсегда сохранить свое совместное предприятие. Совместные предприятия более выгодны для китайских производителей, и Toyota не хочет, чтобы это произошло.
Если бы не необходимость проникновения на китайский рынок, Toyota никогда бы не стала создавать совместные предприятия с китайскими производителями. Все это происходит из-за изменений, вызванных Songjiang Motors.
Текущая цель Toyota - продолжать повышать узнаваемость своего бренда в Китае. Они предполагают, что в будущем смогут захватить китайский автомобильный рынок. Когда это произойдет, Toyota станет автопроизводителем № 1 в мире.
.......
Новый двигатель, разработанный компанией Bing City Machinery Manufacturing Group, копирует двигатели Volkswagen серии V, а источником вдохновения для него послужили авиационные двигатели.
В начале двадцатого века кто-то использовал двигатель самолета W12 для создания автомобиля с двигателем объемом 24 литра, и это потрясло весь мир. Именно так. Именно 24 л, а не 2,4 л.
Компания Bing City Aviation обладает технологиями двигателей серии W, но никогда не думала об их использовании в автомобиле. Они все еще разрабатывают двигатели серии V.
Двигатель V6 успешен, но с двигателем V8 у них возникли трудности. Хотя они могут его производить, стоимость его гораздо выше, чем у Volkswagen.
Поэтому Фэн Юй предложил объединить два двигателя V6, чтобы создать двигатель w12.
Это напомнило инженерам Bing City Aviation о двигателях W12 на их заводе. Этот двигатель является устаревшим авиационным двигателем.
Но если они усовершенствуют технологии и будут использовать их в автомобилях, это будет великолепно.
Во-первых, нужно уменьшить размер двигателя и снизить мощность до 6 л. с. Несмотря на то, что более высокий КК увеличит мощность двигателя, он будет более мощным. Хотя более высокий КК увеличит мощность, он будет потреблять слишком много топлива.
Инженеры даже подумали о создании двигателя W8 на основе своих двигателей V4. Он, конечно, будет меньше, чем двигатели V8.
Если двигатель будет слишком большим, то на него нельзя будет установить полный привод, и он сможет использовать только задний привод. Но если двигатель будет меньше, то все эти проблемы будут решены.
Полноприводные автомобили лучше управляются, а характеристики внедорожников будут улучшены. Этот двигатель был разработан для новой модели Oriental Deer.
На этот раз прорывом стал двигатель W8. Это двигатель объемом 4 л, первый в Китае двигатель объемом 4 л, разработанный внутри страны.
"Стабильна ли производительность этого двигателя? Можно ли его модернизировать?" взволнованно спросил Фэн Юй.
С этим двигателем внедорожные характеристики Oriental Deer значительно улучшатся. С их превосходным брендингом и ценовыми преимуществами, они могут легко победить Toyota.
С этим двигателем Songjiang также может выпустить внедорожник среднего класса для западных рынков. Там многие люди любят внедорожники с высоким классом.
"Нет проблем. Наш исследовательский центр уже сейчас может производить двигатели W10 и W12. Но мы считаем, что в двигателях W10 нет необходимости. Мы можем увеличить количество цилиндров, и мощность каждого цилиндра составит 600CC. Таким образом, объем двигателя W8 может достигнуть 4,8 л".
"Очень хорошо. Насколько велико наше отставание от зарубежных передовых двигателей?" спросил Фэн Юй.
"Если мы используем его в обычных автомобилях и внедорожниках, то мы отстаем от них примерно на десять лет. Но если учесть спортивные автомобили и технологии их исследовательских центров, то мы отстаем от них как минимум на тридцать лет. Я слышал, что двигатель V8 компании Ferrari уже достиг объема 8 л".
Цилиндр объемом 1 л, и такой двигатель можно установить в небольшой спорткар. Это показывает, насколько мощными являются их технологии. Предположим, что Bing City Machinery Manufacturing Group собирается создать двигатель V8. В этом случае он будет как минимум вдвое больше двигателя Ferrari. Как он поместится на автомобиле?
Применение таких высокофорсированных двигателей ограничено, и в основном они используются в спортивных автомобилях. Но в Китае дорожные условия ограничивают развитие спорткаров. Компания Songjiang Motors представила спортивный автомобиль, но его продажи были лишь средними. Импортные спортивные автомобили также плохо продаются из-за высоких пошлин.
В Шанхае есть человек, который пошел по стопам Фенг Ю, импортируя подержанные спортивные автомобили из-за рубежа и ремонтируя их перед продажей.
Но все это не так важно. Хотя прибыль спорткаров высока, продажи обычных автомобилей и внедорожников выше. Однако Songjiang Motors не собирается отказываться от спортивных автомобилей.
Внедорожник Songjiang Motors является самым популярным за рубежом, и они должны поддерживать его. Что касается спорткаров, то они пока не экспортируются за пределы Китая.
"Таким образом, разрыв между нашими седанами и внедорожниками и крупными зарубежными производителями становится все меньше. Хорошо. Немедленно представляйте внедорожники с более высоким классом, а также запускайте нашу новейшую модель высококлассных седанов. Что касается спорткаров, вы также можете представить новую модель, включая остальные модели. Мы должны снова подавить эти иностранные бренды!".
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